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INTRODUCAO

Este estudo traca o perfil econdmico, politico e comercial da Africa do Sul, enfatizando as relacdes

comerciais desse pais com o Brasil.

Além de analisar os principais dados do comércio entre Brasil e Africa do Sul, o estudo também traz
indicadores que estdo envolvidos nas trocas comerciais entre esses dois paises e as oportunidades de

negdcios para os exportadores brasileiros que desejam atuar no mercado sul-africano.

A seguir, sdo listadas as informagdes encontradas em cada uma das seis partes do estudo.
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SUMARIO EXECUTIVO




A Africa do Sul é a maior economia do continente africano. Em 2010, o seu Produto Interno Bruto
(PIB) foi de USS 357,3 bilhdes, com previsdo de crescimento de 3,5%, para 2011, e crescimento médio de

4% no periodo 2011-2014.

O pais exerce importante papel na Unido Aduaneira da Africa Austral (SACU), esforcando-se por
liberalizar o comércio dentro da Comunidade para o Desenvolvimento da Africa Austral (SADC) e
participando de discussdes a fim de integrar o Mercado Comum da Africa Oriental e Austral (COMESA), a

Comunidade da Africa Oriental (EAC) e a SADC em um Unico bloco comercial.

O ambiente de negdcios nesse mercado tem melhorado nos ultimos cinco anos. Em 2011, segundo
a classificacdo do Doing Business, a Africa do Sul ficou na 342 posi¢do no ranking de 183 paises avaliados

por sua facilidade para fazer negdcios.

Em 2010, o mercado sul-africano importou do mundo USS 80,1 bilhdes em mercadorias e foi o

segundo maior destino das exportacdes brasileiras no continente africano, com compras de USS 1,3 bilh3o.

Os principais destinos das exportaces da Africa do Sul, em 2010, foram, em ordem, a China, os
Estados Unidos, o Japdo e a Alemanha. Esses mesmos paises apareceram como principais fornecedores,

apenas com a mudanca da Alemanha para a segunda posicao.

Entre as principais oportunidades para as exportacdes brasileiras no mercado sul-africano, estdo: 1)
no complexo Alimentos, Bebidas e Agronegdcios: Acucar; Carnes de aves; Carne de boi industrializada;
Mate; Suco de laranja congelado; Farinhas para animais; Massas e preparacées alimenticias; e Café cru; 2)
no complexo Casa e Construgdo: Produtos de madeira; Vidro; Mdveis; Tubos de ferro ou ago; Ferramentas
e talheres; Granitos e obras de metais; 3) no complexo Mdquinas e Equipamentos: Autopecas; Geradores e
transformadores elétricos; Tratores; Veiculos de carga; Maquinas e aparelhos de uso agricola; Maquinas e
aparelhos de elevagdo de carga e descarga; Ferramentas (manuais, pneumadticas ou hidrdulicas);
Motocicletas; Motores e turbinas para aviacdo; Aquecedores e secadores; e Trens e materiais para vias
férreas; 4) no complexo Moda: Produtos de higiene pessoal e cosméticos; Couro; Partes de calgados e
tecidos de algoddo; 5) no complexo Tecnologia e Saude: Instrumentos e aparelhos de Otica e precisao;
Produtos quimicos organicos e inorganicos; e 6) no complexo Multissetorial: Papel e suas obras; Produtos

laminados planos de ferro ou ago; Petrdleo e derivados e ferro-ligas.

LOCALIZAGAO / POPULAGAO / PRINCIPAIS CIDADES




A Africa do Sul ocupa uma area de 1.219.090 quildmetros quadrados, posicionando-se em 252
lugar em comparacdo aos demais paises do mundo. O pais esta situado na Africa Austral e faz fronteira
com Botsuana, Lesoto, Mocambique, Namibia, Suazilandia e Zimbabue, conforme pode ser observado

na Figura 1.

Figura 1 — Mapa geografico da Africa do Sul
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Fonte: Central Intelligence Agency (2010).

A populagdo da Africa do Sul, em 2000, era de 44,87 milhdes de habitantes. Segundo estimativas
da UN Population Division, tal contingente deve se ampliar nos préximos anos, alcangando 50,49 e 51,68
milhGes de pessoas em 2010 e em 2015, respectivamente. 61,7% da populagdo, ou 31,15 milhGes de
habitantes se situam na zona urbana, conforme o Grafico 1. O percentual de populagdo urbana em
relacdo a populacdo total da Africa do Sul, nesse mesmo ano, é semelhante a Angola (58,5%) e a
Botsuana (61,1%), seus parceiros de SADC. Contudo, observa-se uma heterogeneidade em rela¢do aos
demais paises que integram a SADC no que se refere também a participa¢do da populagdo urbana em
relacdo a populagdo total: Maldui (19,8%), Suazilandia (21,4%), Tanzania (26,4%), Lesoto (26,9%),
Madagascar (30,2%), Republica Democratica do Congo (35,2%), Zadmbia (35,7%), Namibia (38%),
Zimbébue (38,3%) e Mauricio (41,8%). H4 uma tendéncia de elevagdo da urbanizagdo da Africa do Sul, ja

que se prevé que a participagao da populagdo urbana atinja 64,1% em 2015.

Grafico 1 — Populagdo da Africa do Sul (em milhares de pessoas) (2000-2015)



51.684
48.073 50.493
44872
2000 2005 2010* 2015*
H Populagao Rural 1 Populagdo Urbana

Fonte: Unidade de Inteligéncia Comercial (UICC)/Apex-Brasil a partir de dados do UN Population Division.

Em 1990, Pretoria, capital do pais, reunia apenas 4,8% da populagdo urbana total, conforme o
Grafico 2. Cidade do Cabo, Joanesburgo, Durban e Ekurhuleni (East Rand), as maiores aglomeragoes,
reuniam, respectivamente, 11,3%, 9,9%, 9% e 8% da populacdo urbana total. Juntas, essas cinco principais
aglomeragdes urbanas concentravam 43% da populagdo urbana da Africa do Sul. Esse panorama deve se
ampliar no final do periodo de analise, quando essas cidades deverdo atingir, em conjunto,
aproximadamente, 46,8%, em 2010, e 46,4%, em 2015, da populacdo urbana sul-africana residente nas
cinco principais aglomeragdes urbanas com mais de 750 mil habitantes, segundo estimativas da UN

Population Division.

Grafico 2 — Porcentagem da populagao urbana sul africana residente nas cinco principais
aglomeragdes urbanas com mais de 750 mil habitantes em 2009 (1990-2015)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Population Division.



DESEMPENHO ECONOMICO

O Produto Interno Bruto (PIB) da Africa do Sul, em valores correntes convertidos em ddlares
estadunidenses, foi de USS 357,26 bilhdes em 2010, segundo o Fundo Monetario Internacional (FMI). O PIB
por paridade de poder de compra (PPC) do pais, mais apropriado para a analise do padrdo de vida das
populagdes, alcangou USS 523,95 bilhdes em 2010, colocando a Africa do Sul na 252 posigdo no ranking
mundial, conforme a Tabela 1. Para efeito de comparagdo com os demais paises que integram a SADC, o
PIB por PPC de Mogambique, nesse mesmo ano, foi de USS$ 21,81 bilhdes, enquanto o de Angola chegou a

USS 107,31 bilhdes, de acordo com o FMI.

Tabela 1 - Indicadores socioecondmicos da Africa do Sul

Descrigao 2010 Ranking
1. Economia
Crescimento do PIB' (%) 2,78 118
PIB PPC' (USS bilhdes) 523,95 25
PIB PPC per capita® (valores correntes em USS) 10.498 77
PIB PPC participa¢do no mundo’ (%) 0,71 25
Taxa de inflagdo’ (%) 4,27 83
FBKF/PIB? (%) 19,59 120
IED/PIB? (%) 0,43 90
IED - Fluxo de entrada de investimento direto estrangeiro® (USS
milhGes, 2009) 1.553 71
2.Populagao
IDH (indice de Desenvolvimento Humano)4 0,597 110
Popula<;§05 (milhdes de habitantes) 49,28 25
Populagdo economicamente ativa (milhdes) 18,37 31
Taxa de desemprego5 (%) 25,2 5

Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do Euromonitor International, FMI, PNUD, Economist Intelligence Unit e UNCTAD.
Nota: (1) FMI. Consideram-se 182 paises; (2) The Economist. Consideram-se 82 paises; (3) UNCTAD. Consideram-se 211
paises; (4) PNUD. A ONU considera 182 paises em seu ranking; (5) Euromonitor. Consideram-se 133 paises.




Ao se relativizar o tamanho da economia pelo nimero de habitantes pelo célculo do PIB per capita®
em termos de PPC, o desempenho da economia sul-africana deixa a desejar, ja que ocupa, no ranking
mundial de 2010, a 772 posi¢cdo, com o valor de USS 10.498. Botsuana e Mauricio, por exemplo,
apresentaram valores de USS 15.489 e de USS$ 14.097, respectivamente. Sob a dtica do Indice de
Desenvolvimento Humano (IDH),> a Africa do Sul estd classificada no grupo dos paises com
desenvolvimento humano médio, ocupando a 1102 posi¢ao no ranking mundial: a quarta melhor colocagao
entre os paises do SADC, atrds de Mauricio, Botsuana e Namibia. A Republica Democratica do Congo e o

Zimbabue, por sua vez, estdo nas duas ultimas posi¢cdes do IDH 2010.

Na Tabela 2 é possivel observar a perspectiva de desenvolvimento socioecondmico para a Africa do
Sul nos préoximos anos. Nota-se, a partir de 2009, uma previsdo de crescimento para o PIB por PPC per
capita, alcancando USS$ 13.810, em 2014. Nesse aspecto do desenvolvimento, cabe destacar o desempenho
do consumo privado que, apds registrar uma queda de 3,1%, em 2009, mostra uma tendéncia de
crescimento até 2011, e espera-se que o pais alcance expansdo anual de 5,1%, em média, no periodo 2012-
2014. Ja acerca da formacdo bruta de capital fixo (FBCF), apés um crescimento de 14,2%, em 2007, houve
uma tendéncia de queda, com menor crescimento em 2010, de -3,1%, porém prevé-se que o pais alcance

uma taxa de 4,1% em 2014.

1
O PIB per capita é obtido dividindo-se o PIB pelo niumero de habitantes do pais.

2 A . . . x
O IDH leva em conta trés componentes: Renda Nacional Bruta (RNB) per capita, longevidade e educagdo.



Tabela 2 — Perspectiva socioecondmica da Africa do Sul (2007-2014)

Indicadores
2007 2 201 2011, 2012, 201

PIB PPC per capita’
(USS) 9933 10434 10293 10630 11240 12060 12900 13810

indice de Gini? 63,6 63,6 63,6 63,6 63,6 63,6 63,6 63,6

Consumo privado'
(crescimento) (%) 5,5 2,4 -3,1 5,5 6,2 5,7 51 4,6

FBKF' (crescimento)

(%) 14,2 11,7 2,3 -3,1 5,1 4.8 4,4 41
Importacdes’ 13,8e 12,5e 11,9e
(crescimento) (%) 18 11,6 27,4 27,7 7e10,7 184 16,3*  15,5*

Populacdo total?
(milhGes) 49,2 49,7 50,1 50,5 50,8 51,1 51,3 51,5

Participagao
populac¢do urbana?

(%) 60,2 60,7 61,2 61,7 62,2 62,7 63,2 63,6
Taxa de
desemprego’ (%) 23 22,9 23,9 25,2 24,8 24,1 23,9 23,6

Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de The Economist Intelligence Unit e Euromonitor International.
Nota: (1) The Economist Intelligence Unit; (2) Euromonitor International; (*) Previsdes feitas pela Apex-Brasil, com base no
The Economist; (e) Estimativas; (p) PrevisGes.

Segundo dados de UNCTAD Statistics, relativos a estrutura produtiva da economia sul-africana, a
contribuicdo da agricultura, da pecudria, da pesca e do extrativismo na formacdo do PIB, em 2009, foi de

3,0%, enquanto a da industria foi de 31,1%. Ja o setor de servigos representou 65,8% da formagdo do PIB.

Pela 6tica da oferta agregada,’ segundo UNCTAD Statistics, as importacdes de bens e servicos da
Africa do Sul representaram 28% do PIB em 2009. Os cinco principais setores das importagdes sul-africanas,
por CNAE trés digitos, em 2009, foram: Extragdo de petréleo e gds natural; Fabricagdo de automdveis,
caminhonetas e utilitdrios; Fabricagdo de produtos derivados do petrdleo; Fabricagdo de aparelhos e
equipamentos de telefonia e radiotelefonia e de transmissores de televisdo e rddio; e FabricacGo de
mdquinas e equipamentos de sistemas eletrénicos para processamento de dados. Esses setores tiveram

uma participacao de 31,8% nas importagées totais do pais, em 2009, conforme dados do UN Contrade.

3 - . . ~
A oferta agregada mede a produgdo interna do pais mais as importagdes.

4 A Classificagdo Nacional de Atividades Econdmicas (CNAE) foi elaborada, na versdo 1, com detalhamento de trés digitos, nos anos 1990, pelo
Instituto Brasileiro de Geografia e Estatistica (IBGE) em conjunto com os érgdos de registros administrativos, com o objetivo de alcancar a
padronizagdo das informagdes econémicas do Brasil. A sua construgdo tomou como referéncia a classificagdo padrdo elaborada pela Divisdo de
Estatisticas das Nagdes Unidas, a Internacional Standard Industrial Classification of all Economic Activities (ISIC). Essa classificagdo associa
produtos (NCMs) aos setores da economia, com destaque na cadeia produtiva a que pertencem. Mas detalhes estdo disponiveis em:

<HTTP://www.ibge.gov.br/concla/default.php>.
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Quanto & demanda agregada,” nesse mesmo ano, os gastos do consumidor representaram 60,8%
do PIB, de acordo com UNCTAD Statistics, e as exporta¢oes de bens e servigos atingiram 27,1% do PIB do
pais. Os cinco principais setores das exportagGes sul-africanas, por CNAE trés digitos, em 2009, foram:
Metalurgia de metais ndo ferrosos; Extra¢do de carvdo mineral; Extragdo de minério de ferro; Produgdo de
ferro-gusa e de ferro-ligas; e Fabricagdo de automdveis, caminhonetas e utilitdrios. Esses setores tiveram

uma participagdo de 46,5% nas exportacgdes totais do pais em 2009 (UN COMTRADE).

O Gréfico 3 mostra o crescimento do PIB e a evolugdo da taxa de inflagdo da Africa do Sul entre
2004 e 2014. Desde o inicio do periodo houve uma tendéncia de elevagdo da taxa de crescimento da
economia, passando de 4,6%, em 2004, para 5,6%, em 2006 e 2007. A crise econdmica mundial, iniciada em
2008, repercutiu sobre a economia sul-africana, cuja taxa de crescimento caiu em 2 pontos percentuais
nesse mesmo ano, quando comparado com 2007, atingindo 3,6%. O &pice da crise ocorreu em 2009,
quando a taxa de crescimento do PIB foi de -1,7%. O FMI espera uma recupera¢do da economia da Africa
do Sul a partir de 2010, com crescimento previsto de 2,8% para esse mesmo ano e crescimento médio de

4,0% para o periodo 2011-2014.

Gréfico 3 — Crescimento do PIB e taxa de inflagdo na Africa do Sul (2004-2014)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do Fundo Monetério Internacional.
(*)Previsdo

Os fatores determinantes da queda do PIB, em 2009, foram o declinio das exportacdes da Africa do
Sul, que passaram de 35,5% do PIB, no ano anterior, para 27,1% do PIB, e a demanda interna, que passou
de 62,1% para 60,8% do PIB nesse mesmo periodo. A FBCF ndo teve um impacto significativo sobre a

economia, ja que passou de 22,5%, em 2008, para 22,4% do PIB, em 2009. Por outro lado, os gastos do

A demanda agregada é a quantidade de bens e servigos que os consumidores adquiriram no periodo.
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governo evitaram uma recessdo ainda maior da economia, pois evoluiram de 19,1% para 20,8% do PIB

entre 2008 e 2009, segundo a UNCTAD Statistics.

Em relagdo ao comportamento dos precos no mercado da Africa do Sul, ocorreu um pico
inflacionario, em 2008, de 11,54%, e uma trajetéria descendente até 2010, que alcancou 4,27% nesse
mesmo ano. O pico inflacionario ocorrido em 2008 se deu principalmente por conta da forte elevagdo dos
precos de alimentos e de petrdleo nos mercados mundiais, o que fez com que a taxa de inflagdo subisse em
4,45 pontos percentuais nesse mesmo ano, quando comparado com 2007. A expectativa inflacionaria, para

o periodo 2011-2014, é de 5,3% em média, chegando a 5,03% em 2014.

No que concerne a distribuicdo de renda na Africa do Sul, o Grafico 4 mostra a participagdo dos
lares por faixa de renda anual. Nota-se que, em 2010, 70,61% dos lares sul-africanos recebiam até USS 15
mil anuais (29,39% ganhavam acima desse valor). Observa-se que, entre 2005 e 2010, houve uma tendéncia
de alteragdo na composi¢cdo percentual das faixas de renda por lares no pais. Verificou-se, no periodo, uma
reducdo do nimero de lares que ganhavam até USS 15 mil. Nas demais faixas de renda houve uma
ampliagdo do numero de lares entre 2005 e 2010. No caso da economia brasileira, segundo o Euromonitor,
o percentual dos lares que recebiam mais de USS 65 mil era de 6% em 2010, enquanto na Africa do Sul esse
valor chega a 3,41%. Isso significa que a distribuicdo de renda dos lares sul-africanos é pior do que a dos

brasileiros.

Grafico 4 — Participagdo dos lares por faixa de renda anual (2005 e 2010)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do Euromonitor International.
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A Africa do Sul integra, ao lado de Mogambique, Angola, Namibia e Zambia, um conjunto de
paises que tem atraido investidores estrangeiros para a regido. O Grafico 5 mostra a evolugdo da
entrada de investimentos estrangeiros diretos (IED) no pais entre 1993 e 2010. Nota-se a forte oscilagdo
da entrada de IED no pais, especialmente a partir da ultima década, com destaque para o ano de 2006,
quando alcangou o valor negativo de USS 527 milhdes, e para 2008, quando houve a entrada de USS 9

bilhdes.

Gréfico 5 — Investimento estrangeiro direto na Africa do Sul em USS$ milhdes (1993-2010)

9.006
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados da UNCTAD.

POLITICA COMERCIAL

A Africa do Sul é uma das economias mais importantes do continente africano. Em 2009, a renda
per capita do pais foi calculada em USS 5.760, em valores correntes, e em USS 10.278, em paridade poder
de compra (PPC). Em estimativas para 2010, os servigos representam a maior parcela (66,7%) na
composicdo do PIB, seguidos pela industria (30,8%) e pela agricultura (2,5%). Apesar da modesta
contribuicdo da agricultura para a renda nacional, avalia-se que esse setor representa uma atividade
importante, na medida em que absorve grande parcela da mdo de obra ndo qualificada (WORLD BANK,

2010a; CENTRAL INTELLIGENCE AGENCY, 2010; WORLD TRADE ORGANIZATION, 2009).

No periodo recente, especialmente entre 2004 e 2007, o crescimento econémico, impulsionado

pela estabilidade macroecondémica e pela alta nos pregos das commodities, melhorou os indicadores
13



sociais. Apesar disso, a Africa do Sul ainda enfrenta consideraveis desafios com relagdo ao desemprego, a
pobreza e a desigualdade. Com efeito, a taxa de desemprego para 2008 foi estimada em 23,1%. No
entanto, mesmo sendo uma taxa elevada, representa uma redugao importante com relagdo as estimativas
de 30,4% para 2002. Paralelamente, em torno de 43% da populacdo sul-africana vive abaixo da linha da
pobreza de US$ 2 por dia, conforme dados de 2006. Ademais, a Africa do Sul representa o pais com a maior
populacdo infectada pelo virus HIV, cerca de 5,6 milhdes habitantes (CENTRAL INTELLIGENCE AGENCY,
2010; WORLD TRADE ORGANIZATION, 2009).

Ainda assim, a Africa do Sul é uma das economias mais importantes do continente africano, de
modo que os spill-overs positivos de seu crescimento sobre o restante do continente tradicionalmente
sustentam seu papel-chave no comércio e nas tentativas de integracdo econdmica da regido. Nesse
sentido, além de seu importante papel na SACU, a Africa do Sul também estd engajada em esforcos

continuos de liberalizacdo dentro da SADC, além de diversas outras iniciativas.

Recentemente, conforme andlise da Organizagdo Mundial do Comércio (OMC ou WTO, na sigla em
inglés), a estrutura tradicional de exportagdo da Africa do Sul passou por mudangas, com queda da
participacdo de produtos agricolas e manufaturados e aumento da parcela de produtos minerais. Isso
ocorreu a despeito de interrupgdes da produgdo do setor de mineragdo causadas pela crise energética no
pais e reflete parcialmente os precgos favoraveis das commodities. Mais do que isso, aqui vale destacar o
fato de a China ter se tornado, em meados de 2009, o principal destino das exporta¢des e fonte de
importacdes sul-africanas. A saber, a Africa do Sul exporta para a China justamente produtos minerais,
metais e outras commodities, ao passo que importa produtos de maior valor agregado desse pais, tais
como roupas, maquinas de processamento de dados, maquinas de impressao, tratores e automodveis. De
fato, com relagdo a pauta de importagdes sul-africana, as manufaturas permanecem a maior categoria,

apesar do declinio de 69,5%, em 2002, para 61,5% em 2008.

Em 2009, sob efeito da crise econdmica mundial, as exportacdes da Africa do Sul sofreram uma
severa retra¢do de aproximadamente 23%. Além dessa retracgdo, as parcelas relativas a produtos agricolas e
manufaturados no total de exportagdes aumentaram, ao passo que a parcela relativa aos produtos

minerais diminuiu, recuperando, assim, o cendrio de 2007, conforme oMmc.f

No que diz respeito aos parceiros comerciais, conforme dados de 2009, a China absorvia 10,5% das

exportagdes sul-africanas, seguida de Estados Unidos (9%), Japao (7,6%), Alemanha (6,5%), Reino Unido

6 p . . .
Em 2008, as exportagdes da Africa do Sul foram compostas da seguinte maneira: produtos agricolas, com 8,7%; minerais, com 22,9%; e
manufaturados, com 68,3%;. Em 2009, essas parcelas mudaram para 9,9%, 19,2% e 70,9%, respectivamente.
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(5,6%) e Suica (4,2%). Nas importagGes a China também ficou em primeiro lugar, representando a origem

de 13,1% da pauta da Africa do Sul, seguida de Alemanha (11,7%), Estados Unidos (7,8%) e Jap3o (4,9%).”

Sob o sistema de cambio flutuante mantido pelo South African Reserve Bank (SARB), o Rand tem
estado volatil, fato que pode ser, por um lado, atribuido a proporg¢do relativamente alta de comércio off-
shore de moedas e, por outro, pela dependéncia da Africa do Sul de commodities, cujos pregos tém variado
consideravelmente. Tal instabilidade cambial tem sido apontada como fator de risco aos investimentos.
Nesse cenario, o SARB continua gradualmente a acumular reservas, ainda que sem o objetivo de influenciar
a taxa de cambio, segundo analise da OMC. Como resultado, as reservas brutas do SARB aumentaram de
USS 6,3 bilhdes, em 2002, para USS 43,4 bilhdes no final de 2010, sendo capazes de cobrir o equivalente a

guatro meses de importacdes.

Como reflexo da crise financeira global, a renda da economia sul-africana sofreu uma contra¢do de
quase 2% em 2009, caracterizando o pior desempenho desde o inicio dos anos 1990, com contragdo nas
atividades de agricultura, mineragdo e manufatura. Paralelamente, o comércio exterior também se retraiu
de maneira significativa. Ao mesmo tempo, o endividamento familiar se ampliou, a inflagdo sofreu uma
guinada e a crise no sistema de fornecimento de energia no pais culminou em apagoes. A tensdo politica
resultante foi tdo grande que Thabo Mbeki, entdo presidente da Africa do Sul, renunciou ao cargo no fim de

2008 (ZINI, 2008).

Por outro lado, de acordo com a avaliagdo da OMC, politicas fiscais e monetdrias sélidas, um
sistema financeiro bem regulado e limites prudentes de investimento estrangeiro ajudaram a limitar a
exposicdo da Africa do Sul & crise. No entanto, conforme ja ressaltado, o desemprego e a pobreza
continuam sendo problemas latentes, além da escassez no fornecimento de eletricidade, ameagando
prospectos de crescimento no curto prazo. Para que o crescimento seja sustentavel, a Africa do Sul
necessita lidar com quest&es estruturais como os baixos niveis de educag¢do, que contribui para a pobreza
endémica e a desigualdade, que, por sua vez, contribuem para os altos niveis de desemprego que assolam
os grupos desfavorecidos da sociedade. Os impactos econémicos da aids e do crime também representam
um grande gargalo ao crescimento. Maiores investimentos em infraestrutura elétrica e uma abertura da
economia sul-africana para maior competigdo internacional em servigos ajudariam a melhorar a eficiéncia e

a acelerar o crescimento, segundo a OMC.

A formulagdo e a coordenagao das politicas nacionais comerciais e industriais na Africa do Sul est3o

sob responsabilidade do Departamento de Comércio e Industria (DTI).2 O DTI possui quatro divisdes:

7 .
Informag6es baseadas no Comtrade. Disponivel em: <http://comtrade.un.org/db/default.aspx>.

8
Informagdes sobre o DTl estdo disponiveis em: <http://www.thedti.gov.za/default.jsp>. Acesso em: 1 set. 2011.
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desenvolvimento industrial (IDD), comércio internacional e desenvolvimento econdomico (ITED),
regulamentacdo do consumidor e das empresas (CCRD), e capacitacdo e desenvolvimento empresarial

(EEDD). Os cinco objetivos estratégicos do DTI sdo:

1. facilitar a transformacdo da economia para promover o desenvolvimento industrial, o
investimento, a competitividade e a criacdo de empregos;

2. construir relagbes regionais e globais mutuamente benéficas a fim de favorecer o comércio, a
politica industrial e os objetivos de desenvolvimento econémico do pais;

3. facilitar uma ampla participagdo econOmica por meio de intervengées que garantam um
crescimento inclusivo;

4. criar um ambiente regulatério justo que possibilite o investimento, o comércio e o
desenvolvimento empresarial de modo equitativo e socialmente responsavel; e

5. promover um ambiente de trabalho profissional, ético, dindmico, competitivo e focado no

consumidor, de modo a assegurar uma prestacao de servigos eficaz e eficiente.

A fim de atingir esses objetivos de maneira eficaz e coordenada, o DTl agrupa seus trabalhos de
acordo com os seguintes temas centrais: (i) desenvolvimento industrial; (ii) comércio, exportagdo e
investimentos; (iii) inclusdo de grupos anteriormente marginalizados; (iv) regulagcdo; (v) administragdo e

coordenacado.

Paralelamente, outros departamentos e agéncias também s3do responsdveis por importantes
iniciativas relativas as politicas de comércio e investimento, tais como o Departamento do Tesouro
Nacional, o de Agricultura, o de Saude e o de Assuntos Minerais e Energéticos, além do South African
Reserve Bank. Vale ressaltar que o setor privado interage com o DTI por meio, por exemplo, do Conselho
Econdmico Nacional de Desenvolvimento e Trabalho (NEDLAC), da Comissdo de Administracdo do Comércio
Internacional (Itac) e da Corporagdo de Desenvolvimento Industrial (IDC). A IDC e os Comités Parlamentares
desempenham um papel essencial em auxiliar o DTI com revisOes periddicas, bem como com avaliagdes de
politicas comerciais. Destaca-se ainda a atuagdo do Departamento do Tesouro Nacional, ou Ministério das
Finangas, principal 6rgdo no que tange ao desenvolvimento das politicas econémica e fiscal e responsavel
por diversas entidades estatais cujos objetivos s3ao o avan¢o em termos de desenvolvimento e de
crescimento econémico. E composto pelo Tesouro Nacional, pela Receita Federal Sul-Africana (SARS), pela
Corporagao de Investimento Publico (PIC), pelo Fundo de Pensdo dos Funcionarios do Governo (GEPF), pelo
Centro de Inteligéncia Financeira (FIC) e pelo Conselho de Servicos Financeiros (FSB) (INDUSTRIAL
DEVELOPMENT CORPORATION, 2011; WORLD TRADE ORGANIZATION, 2009).
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A Africa do Sul é um pais adepto do multilateralismo, desempenhando um papel ativo na OMC.
Com efeito, isso se reflete nas prioridades estabelecidas pelo Departamento de Rela¢des Internacionais e
Cooperagdo em seu planejamento estratégico 2010-2013, quais sejam: (i) priorizacdo do continente
africano; (ii) fortalecimento politico e integracao econdmica da SADC; (iii) fortalecimento das relagées Sul-
Sul; (iv) fortalecimento das relages com as Formacgdes Estratégicas do Norte; (v) fortalecimento das
relagBes politicas e econOmicas; e (vi) participacdo no Sistema Global de Governanca. Paralelamente, a
OMC avalia de forma positiva a participacdo do pais na Organizacdo, especialmente nas negociagoes
correntes da Agenda de Desenvolvimento de Doha (DDA), na qual representa um membro-chave de varias

configuragOes sob as areas de negociagao agricola e ndo-agricola.

Em termos de relagdes multilaterais regionais, destaca-se, em primeiro lugar, a participacdo da
Africa do Sul na SACU, juntamente com Botswana, Lesoto, Namibia e Suazildndia. Estabelecida em 1910, a
SACU é a Unido Aduaneira mais antiga do mundo, compreendendo uma area de 2,7 milhdes de
quilémetros quadrados e uma populacdo de aproximadamente 55 milhdes de habitantes, dos quais 87%
s3o sul-africanos. Ao mesmo tempo, a Africa do Sul representa 90% do PIB da SACU, reforcando sua
posicdo predominante na regido. Apesar de ter sido estabelecido em 1910, o acordo SACU sofreu
alteracGes em 1969 e, mais recentemente, em 2002, como reflexo das substanciais alteragées nos cenarios
politicos internos de alguns de seus membros, isto é, da independéncia da Namibia em 1990 e do fim do
apartheid na Africa do Sul em 1994. O novo acordo entrou em vigor em 2004, prevendo uma maior
harmonizacdo de politicas em diversas dreas, incluindo o processo de desembaraco aduaneiro,
padronizagdes, regulamentagGes técnicas, medidas sanitarias e fitossanitarias, concorréncia e praticas de
comércio desleais. No entanto, conforme relatério da OMC de 2009, as Unicas politicas comerciais
harmonizadas seriam no ambito das tarifas aduaneiras aplicadas; dos impostos especiais de consumo, dos
descontos de impostos, das restituicGes e dos abatimentos; da valoragdo aduaneira; das regras de origem
nao preferenciais; e dos remédios comerciais de contingéncia. Os cinco membros da SACU também fazem
parte da SADC, a qual reline um total de 15 nagdes africanas desde 1992 e que tem como objetivo principal
promover o crescimento das economias dos paises-membros e, assim, o desenvolvimento e a melhoria na
qualidade de vida de seus povos. Da mesma forma que no bloco SACU, na SADC a Africa do Sul também
desempenha um papel de destaque, buscando reestruturar arranjos regionais por meio de politicas que
promovam a industrializacdo na regido. Adicionalmente, os membros da SACU também integram a Unido
Africana (UA), bloco que cobre praticamente todo o continente africano, que sucedeu a Organizagdo da

Unidade Africana (OUA) em julho de 2002.

A UA é baseada no modelo da Unido Europeia e promove a democracia, os direitos humanos e o

desenvolvimento na Africa, tendo como objetivo de longo prazo se tornar uma unido politica e econdmica.

17



Seus 6rgdos compreendem a Assembleia, composta por chefes de Estado e de Governo (corpo decisério); o
Conselho de Ministros (corpo executivo); o Parlamento Pan-Africano (corpo consultivo); a Comissdo
(incluindo oito comissarios, cada um responsavel por um portfélio); e o Conselho de Paz e Seguranga (CPS).
Paralelamente, a UA visa criar um banco central africano, um fundo monetario, um banco de
investimentos, uma Corte de Justica, um Conselho Econémico, Social e Cultural (cujos estatutos ja foram
elaborados), além de comités técnicos especializados. Muito antes do estabelecimento da OUA, os lideres
africanos ja haviam reconhecido que a cooperagdo e a integracdo econémica, social e cultural entre os
paises africanos eram indispensaveis para acelerar a transformagdo e o desenvolvimento sustentado da
Africa como um todo. Nesse sentido, durante o Encontro Extraordindrio da OUA, em 1980, quando foi
adotado o Plano de Acdo Lagos, os paises africanos reafirmaram seu comprometimento em promover a
integracdo econdmica na Africa, bem como o desenvolvimento social. Em Ultima instancia, eles se
comprometiam estabelecer instituicdes nacionais, regionais e sub-regionais que conduzissem a uma
economia africana dinamica e interdependente, abrindo espago, desse modo, para o eventual

estabelecimento de uma Comunidade Econémica Africana (AEC).’

Oficialmente, a AEC foi estabelecida em 1991, com o objetivo de construir uma unido aduaneira e
monetaria no periodo de 34 anos, prevendo seis etapas para alcangar essa meta. Ainda assim, a AEC estd
enfrentando varias dificuldades, incluindo insuficiéncias institucionais e orcamentarias, bem como o fraco
comprometimento de seus membros, segundo a OMC. Por outro lado, o mesmo relatério da OMC afirma
que, durante a ultima cupula da UA, realizada em Adis Abeba em 2008, o conceito de Estados Unidos da
Africa ressurgiu, indicando uma possibilidade de retomada da busca pela integragdo econdmica em escala
continental. Ademais, em 2006, a SACU assinou um acordo de livre-comércio com a Associagdo Europeia de
Livre-Comércio (EFTA), da qual fazem parte Islandia, Liechtenstein, Noruega e Suica, que entrou em vigor
em 2008. Esse acordo abrange o comércio de produtos industriais, incluindo peixes e outros produtos
marinhos, bem como produtos agricolas processados. Paralelamente, os paises-membros do EFTA
celebraram individualmente acordos bilaterais com a SACU sobre produtos agricolas basicos. O objetivo é
que o acordo promova a liberalizagdo do comércio de bens de acordo com as disposi¢Ges relevantes
emitidas pela OMC, de modo que os paises do EFTA isentem as tarifas de todos os bens industriais
provenientes dos paises da SACU, sendo que esses Ultimos devem eliminar suas tarifas progressivamente

em, ho maximo, nove anos.

Em 2008, a SACU e o Mercosul concluiram negociagdes quanto a um Acordo de Comércio

Preferencial (PTA, na sigla em inglés), que substituiu o acordo anterior, assinado em 2004. Ndo obstante, o

9 . , . .
Disponivel em: <http://www.panafricanperspective.com/aec.htm>. Acesso em: 1 set. 2011.
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novo PTA ainda n3o foi notificado @ OMC, apesar de ser a intengdo de ambas as partes fazé-lo no futuro. E
relevante ressaltar ainda que, de acordo com o Ministério do Desenvolvimento, Industria e Comércio
Exterior (MDIC) do Brasil, esse PTA entre a SACU e o Mercosul ainda ndo entrou em vigor. Também em
2008, a SACU e os Estados Unidos assinaram um Acordo de Comércio, Investimento e Desenvolvimento
(TIDCA, na sigla em inglés), o qual tem como objetivo a promocado do investimento, bem como a expansao
e a diversificacdo do comércio entre as partes. Conforme relatério da OMC, a SACU também esta

finalizando negociagOes sobre um acordo de parceria econémica com a Comunidade Europeia (CE).

No que diz respeito & cooperacdo bilateral, a Africa do Sul possui diversos acordos que
complementam os tratados multilaterais. Nesse sentido, destaca-se o Acordo de Comércio,
Desenvolvimento e Cooperacgao (TDCA, na sigla em inglés), concluido em 1999 com a Comunidade Europeia
(CE). Com efeito, a CE representa o principal parceiro comercial e fonte de IDE da Africa do Sul, de modo
que essa foi uma das principais motivacdes por trds do acordo. Paralelamente, a Africa do Sul e a CE
também concluiram um Acordo de Ciéncia e Tecnologia, o qual prevé a adesdo qualificada da Africa do Sul
a Convengao de Cotonou. O TDCA prevé a liberalizacdo assimétrica do comércio entre as duas partes, com
o intuito de formar uma &rea de livre-comércio em 2012. Mais especificamente, a Africa do Sul
comprometeu-se em liberalizar aproximadamente 86% de suas importacdes da CE até 2012, ao passo que a

CE deveria liberalizar 95% até 2010.

Além do acordo bilateral com a CE, a Africa do Sul também possui tratados comerciais bilaterais
com Malawi e Zimbdbue, e concede tratamento preferencial ndo reciproco a diversos produtos oriundos de
Mocambique. O acordo comercial da Africa do Sul com o Zimb&bue existe desde 1964 e esta sujeito a varias
condigcBes. A saber, o regime livre de tarifas ou de quotas de tarifas preferenciais aplica-se a itens como
laticinios, batatas, passaros, ovos, alguns cereais, sementes oleaginosas e frutas oleaginosas.
Paralelamente, cavalos vivos, jumentos, mulas, residuos de algoddo e estrados de metal também sdo
isentos de tarifas. Alguns tipos especificados de tecidos de algoddo, por exemplo, sdo sujeitos a tarifas
concessiondrias, quando redunem niveis especificados de conteldo do Zimbdbue (75% na maioria dos
casos). Finalmente, tarifas aduaneiras concessionarias sdo concedidas pelo Zimbabue a alguns produtos

exportados pela Africa do Sul.

Por outro lado, o acordo com o Malawi foi celebrado em 1990. Desde ent3o, a Africa do Sul permite
importagoes livres de tarifas para seu mercado de todos os bens plantados, produzidos ou manufaturados
em Malawi, sujeitos a um valor agregado doméstico minimo de 25%. Ainda assim, quotas preferenciais
aplicam-se a alguns produtos, tais como o cha (10 mil toneladas por ano). Vale destacar ainda que o acordo

contém disposi¢cdes de compensagao e de antidumping.
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Finalmente, além dos acordos especificos supracitados, os produtos sul-africanos sdo elegiveis para
preferéncias ndo reciprocas, incluindo tarifas mais baixas ou quotas de tarifas preferenciais de alguns de

seus parceiros comerciais, como Comunidade Europeia, Canada, Japdo, Noruega, Suica e Estados Unidos.

No caso dos Estados Unidos, o US African Growth and Opportunity Act (Agoa) garante acesso livre
de tarifas a alguns produtos manufaturados provenientes de 37 paises da Africa Subsaariana.
Originalmente, o Agoa valeria por um periodo de oito anos, isto é, de 2000, quando o Ato foi estabelecido,
até 2008. No entanto, em 2004 o programa foi estendido até 2015. Adicionalmente, em 2002, o U.S. Trade
Act of 2002 (Agoa Il) expandiu o acesso preferencial para importagdes de paises beneficidrios da Africa
Subsaariana. Conforme a OMC, entre as altera¢gdes mais relevantes, esta o fato de que o novo Ato permite
que produtores de Botswana e Namibia tirem proveito da disposicdo de “pais beneficidrio menos

desenvolvido da Africa Subsaariana” e possam utilizar tecidos de paises terceiros para qualificar vestuario.

Mais recentemente, em agosto de 2009, a Secretdria de Estado dos Estados Unidos, Hillary Clinton,
abriu o Oitavo Férum do AGOA, que ocorreu em Nairdbi, no Quénia. O principal resultado desse encontro
foi a proposta do New Partnership for Trade Development Act of 2009, ja aludida como Agoa V. Tal lei,
ainda ndo aprovada pelo Congresso estadunidense, mudaria o Agoa em determinados aspectos. Mais
especificamente, o Ato seria prorrogado até 2019, enquanto as disposi¢cdes especiais sobre vestuario se

manteriam até 2015 (UNITED STATES OF AMERICA, 2009).

Uma novidade em termos de coopera¢do multilateral, da qual fazem parte Brasil, Africa do Sul, e
india, é o Férum Trilateral Ibas. Estabelecido em junho de 2003, o Ibas é um mecanismo de coordenagéo
entre esses trés paises emergentes, que sao, igualmente, trés democracias multiétnicas e multiculturais,
determinadas na construgao de uma nova arquitetura internacional, a partir da jungdo de suas vozes em
questdes globais e de um maior aprofundamento dos seus lagos em diversas areas. O conceito de
cooperagdo Sul-Sul é densamente explorado no Férum, o qual pretende se desenvolver como uma forga de
compensagdo a hegemonia global. Sdo quatro os niveis de atuagdo do Férum: (a) Coordenagdo politica; (b)
Cooperagao setorial, por meio de 16 grupos de trabalho; (c) Fundo do Ibas para a redugdo da pobreza e da
fome; e (d) envolvimento de outros setores da sociedade que ndo os Poderes Executivos (IBSA TRILATERAL

OFFICIAL WEBSITE, 2010).

Quanto as relagdes comerciais estabelecidas entre Brasil e Africa do Sul, ndo hd maiores
envolvimentos institucionalizados bilateralmente, ficando os acordos restritos ao nivel multilateral, como

no caso do Ibas e do acordo de preferéncia comercial entre a SACU e o Mercosul.

Sobre o comércio desenvolvido entre os dois paises, houve um significativo crescimento do fluxo
comercial nos ultimos anos, passando de pouco mais de USS 650 milhdes, em 2002, para mais de USS 2,5
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bilhGes em 2008, um crescimento de mais de 400% no periodo. Uma pequena retragdo foi verificada em
2009, principalmente devido a reducdo no total exportado, que diminuiu em aproximadamente USS 500
milhGes. No entanto, em 2010 foi verificado um aumento na corrente de comércio, apesar de as

estatisticas ainda ndo terem chegado aos niveis de 2008.

Balanca comercial Brasil-Africa do Sul
Valores em USS FOB

. - Corrente de
Exportacao | Importagao ..
Comércio

2004 1.037.166.657 268.097.881 769.068.776  1.305.264.538
2005 1.371.135.092 341.547.475 1.029.587.617 1.712.682.567
2006 1.462.736.565 434.860.919 1.027.875.646 1.897.597.484
2007 1.757.857.900 522.300.721 1.235.557.179  2.280.158.621
2008 1.754.848.262 774.151.693 980.696.569  2.528.999.955
2009 1.259.699.806 433.213.470 826.486.336 1.692.913.276
2010 1.309.974.026 753.330.040 556.643.986 2.063.304.066

Fonte: Brasil. Ministério do Desenvolvimento, Industria e Comércio Exterior.

No que diz respeito as exporta¢Oes brasileiras com destino ao pais africano, o total, em 2010, foi de
USS 1,3 bilhdo, resultado de uma pauta relativamente diversificada, com os dez principais produtos
respondendo por aproximadamente 40% do montante total de exportagées. O produto lider sdo Pedagos e
miudezas de frango congelado, representando pouco mais de 11% do total, o equivalente a
aproximadamente USS 130 milhdes; o segundo produto sdo veiculos automotores com motor a exploséo,
com 6% do total e pouco mais de USS 70 milhdes; e, o terceiro produto sdo Tratores rodovidrios para

semirreboques, representando pouco menos de 5% do total, equivalentes a USS 58 milhdes.

Por outro lado, as importa¢des brasileiras originarias da Africa do Sul contabilizaram, em 2010, mais
de USS 750 milhdes, cifra consideravelmente superior ao pouco mais de USS 400 milhdes do ano anterior.
O principal produto importado da Africa do Sul é a Hulha antracita ndo aglomerada, que responde por
quase 12% do total importado, equivalente a aproximadamente USS 80 milhdes; em segundo lugar estdo
motores de exploséo para veiculos, com pouco mais de 10% do total, ou cerca USS 71 milhdes; e em
terceiro lugar estdao Chapas de liga de aluminio, que correspondem a pouco mais de 6% do total, em torno

de USS 42 milhes. ™

10 ) T . . . . S
Uma lista com os principais produtos da pauta comercial e as estatisticas equivalentes pode ser encontrada no site do Ministério do

Desenvolvimento, Industria e Comércio Exterior brasileiro, na divisdo de Comércio Exterior. Disponivel em:

<http://www.mdic.gov.br//sitio/interna/interna.php?area=5&menu=576>.
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E interessante notar que o total do fluxo comercial entre o Brasil e os paises da SACU é
praticamente o mesmo verificado com a Africa do Sul, evidenciando uma preponderancia desse pais no

comércio com o Brasil quando se trata do bloco como um todo.
Procedimentos Aduaneiros

A fim de promover a harmonizag¢do e facilitar o comércio, os membros da SACU adotaram varias
iniciativas aduaneiras, as quais incluem a introdugcdo do documento administrativo Unico (Single
Administrative Document - SAD), no modelo de uma declaragdo aduaneira comum; um codigo de

procedimento padrdo aduaneiro; e um intercambio eletronico de dados.

Os documentos bésicos para o processo de exportagdo para a Africa do Sul sdo: (a) reconhecimento
de embarque (trés copias); (b) ordem de liberagdo da carga; (c) certificado de origem; (d) fatura comercial
(original e quatro cépias); (e) declaragdo aduaneira de importagdo; (f) formulario SAD500 (documento de
transito); (g) romaneio (trés cdpias); e (h) recibos de capatazia. O tempo médio entre a chegada da carga
em um porto sul-africano e sua distribuicdo é de 35 dias, e o custo por container é de USS 1.807. Ja o
despacho de importacdo geralmente leva no maximo 24 horas para carga aérea, e entre dois e trés dias
para transporte maritimo, dependendo do porto de entrada. Todos os documentos devem ser
apresentados com a declaragdo aduaneira para os escritérios aduaneiros do porto de entrada antes do
desembarago. A fatura comercial deve incluir todas as informagGes necessarias para as Aduanas sul-
africanas determinarem o valor do item importado e, assim, o valor do imposto sobre a mercadoria.
Paralelamente, caso sejam aplicaveis direitos preferenciais ou se trate de bens sujeitos a medidas
antidumping ou de compensagdo, sdo necessarios um certificado e uma declaragdo de origem. Em certos
casos também sdo exigidas permissGes de importagdo, tais como licengas. Outra informagdo importante é
qgue as mercadorias podem ser desembaragadas mesmo antes de sua chegada em um porto sul-africano,
isto é, assim que elas forem carregadas para serem transportadas. No caso do transporte maritimo, apés
realizar o desembarago, o importador paga as tarifas devidas a Receita Portuaria e, entdo, recebe uma
ordem de atracacdo. Ainda que as estancias aduaneiras maiores aceitem documentacdo eletronica para
agilizar o processo de liberagdo, vale destacar que esta deve ser acompanhada por uma versao em papel,
que é considerada a declaragao legal. Caso o formuldrio SAD500 ndo possa conter todas as informacgées da
carga, utiliza-se um formuldrio mais extenso, o SAD501. Para a entrada de plantas, sementes, legumes e
frutas na Africa do Sul sdo exigidos certificados fitossanitarios expedidos no pais de origem. Ademais, sdo
necessarios também os documentos referentes ao seguro da carga (BRASIL, 2009; EXPORTHELP, 2010;

WORLD BANK, 2010b).
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Conforme relatdrio da OMC, as mercadorias que entram na drea da SACU podem ser declaradas no
primeiro porto de entrada, na unido aduaneira (que normalmente é um porto sul-africano), ou podem ser
removidas do porto de entrada para outro pais da SACU, onde entdo serdo liberadas para o consumo
interno ou transportadas para outro pais da SACU. Nos casos de Bostwana, Suazilandia e Lesoto, que ndo
possuem litoral, as mercadorias s30 importadas (exportadas) principalmente através da Africa do Sul (em
transito). A saber, ainda que os produtos que circulam no ambito da SACU sejam livres de impostos
aduaneiros, existem controles aduaneiros em fungdo da diferenca de regimes fiscais internos (por exemplo,
IVA™ e impostos sobre vendas), bem como de medidas de controle de importagdo. O valor aduaneiro no
ambito da SACU é determinado a partir do Customs and Excise Act of South Africa, de 1964, considerando
suas emendas e alteracdes posteriores. Conforme essa lei, o valor aduaneiro das mercadorias importadas
corresponde ao valor da transacdo baseado no preco FOB da importacdo. No entanto, quando o valor da
transacgdo nao puder ser determinado, o valor aduaneiro serad baseado nos métodos previstos no Acordo da
OMC sobre Valoragao Aduaneira. Para comercializagdo de mercadorias com valor superior a R 20 mil,
importadores e exportadores precisam se registrar na Receita Federal Sul-Africana (SARS). Esse processo de
cadastramento leva, em média, um dia. Com essa inscricdo, os comerciantes irdo receber um nimero de
cddigo aduaneiro, o qual sera utilizado em todas as declaragGes aduaneiras. Ainda assim, para importacgoes

ou exportagdes imediatas, pode ser utilizado um nimero de cédigo geral emitido pela Alfandega.

A emissdo de licengas de importacdo e exportagao, segundo a International Trade Administration
Act (Lei n2 71, de 2002), é de responsabilidade da Comissdao de Administragdo do Comércio Internacional

(Itac).

As importagdes de produtos controlados devem ser feitas através de portos de entrada especificos,
a fim de que os controles possam ser aplicados, as autoridades possam realizar a destrui¢cdo ou a limpeza
de plantas infectadas com patégenos ou insetos. A lista de mercadorias sujeitas a licengas de importacao
por razdes sanitarias e/ou fitossanitarias esta sob continua revisdo pelo Departamento da Agricultura, de
modo a refletir eventuais alteragées no status de cada doenga. Isto é, a medida que novas informagdes
cientificas sdo disponibilizadas, novas avaliagGes de risco sdo efetuadas para determinar se os requisitos de
importacdo devem ser alterados. Ainda assim, conforme analise da OMC, destaca-se que qualquer produto
sujeito as normas sanitdrias e fitossanitarias pode ser objeto de inspecdo, incluindo classificagdo e
amostragem, para verificar a conformidade com os regulamentos, e que esse controle pode ser feito em
qualguer ponto. Nesse sentido, caso sejam encontradas mercadorias que nao estejam em conformidade
com as regulagoes, elas podem ser apreendidas e, além disso, pode ser iniciado um processo penal. Nesses

casos, é possivel apelar, tendo em vista as diversas legislagdes.

" Imposto sobre Valor Agregado.
12 A
Free on Board ou Preco sem Frete Incluso, em portugués.
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Para importar fertilizantes, racdo de fazenda, remédios agricolas ou remédios para gado, as
mercadorias devem ser registradas na Africa do Sul e estarem em conformidade com o Fertilizers, Farm
Feeds, Agricultural Remedies and Stock Remedies Act of 1947 (Ato n2 36, de 1947). Mais especificamente,
no registro deve constar a composicdo, a eficacia, todas as caracteristicas fisicas, quimicas e outras
propriedades, e as mercadorias devem ser embaladas em um recipiente lacrado e rotulado na forma
prevista em lei. Além disso, antes do embarque, pode ser requisitada uma amostra para fins de exame.
Ademais, no caso de adubos ou ragdes de fazenda contendo ossos ou qualquer outra substancia derivada

da carcaga animal, é exigida uma permissdo especial.

O Regulador Nacional de Especificacbes Obrigatdrias (National Regulator for Compulsory
Specifications - NRCS) é uma das agéncias que compdem o Conselho das Instituicdes de Comércio e
IndUstria (Cotii), subordinada ao Departamento de Industria e Comércio (DTI), criada para supervisionar os
padrdes de qualidade relativos a salide, & seguranca e ao meio ambiente exigidos legalmente pela Africa do
Sul. Eletrodomésticos, equipamentos eletronicos em geral, cabos elétricos e fios flexiveis, componentes de
baixa tensdo, veiculos e suas partes, além de produtos alimenticios como peixes, frutos do mar e carne
enlatada precisam de uma “carta de autoridade” do NRCS para serem importados. Paralelamente ao NRCS,
existe o Escritério Sul-Africano de Padrdes (South African Bureau of Standards - SABS), outra agéncia do
Cotii, cuja funcdo é certificar produtos em geral e manter seus padrées de qualidade, além de participar da

fiscalizagdo de cargas e de testes em produtos.

As especificagbes com relacdo a rotulagem e a propaganda de alimentos estdo contidas no
Foodstuffs, Cosmetics and Disinfectants Act, de 1972. De modo geral, as principais informagées que devem
conter na embalagem sdo: nome e descricdo do produto; nome e endereco do fabricante; ingredientes;

informagdes nutricionais; e instrugdes de uso e armazenagem do produto.

Com relagao aos requerimentos para embalagens, algumas leis relevantes, conforme a OMC, sao:
Agricultural Products Standards Act (1990) e Liquor Products Act (1989), que regulam a marcagdo de
embalagens e de produtos agricolas (inclusive de bens importados) para a venda local e para exportagao;
Merchandise Marks Act (Lei n2 17, de 1941), considerando suas alteracOes, e Intellectual Property Laws
Amendment Act (Lei n2 38, de 1997), que possuem disposi¢Ges relativas a marcagao e a embalagem, bem
como a utilizagdo de certas palavras e simbolos; Explosives Act (Lei n? 15, de 2003), que indica que os
explosivos devem ser claramente identificados na forma prescrita, com marcas de identificacao legiveis e
visiveis, e devem ser embalados em material apropriado. Os produtores e importadores de explosivos
devem apresentar exemplos do material de embalagem, a fim de criar e manter um banco de dados dessas

amostras.
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O Merchandise Marks Act determina que o pais de origem seja explicitado nas mercadorias
importadas, que por sua vez devem estar em conformidade com o sistema métrico internacional de

unidades.

No que tange as importacdes temporarias, como para fins de amostras e de feiras, a Africa do Sul
participa do sistema do carnet ATA. No entanto, para que o sistema possa ser aplicado, os bens devem

estar adequadamente selados e identificados."

Vale ressaltar também que a Africa do Sul n3o é signataria do Acordo Multilateral sobre Compras
Governamentais (Government Procurement Agreement - GPA). Conforme a OMC, os produtos importados
adquiridos pelo Governo devem ser enviados ou operados por companhias de navegacdo sul-africanas ou
companhias de navegacdo aprovadas, a menos que essas disposi¢cOes resultem em maiores custos ou

atrasos excessivos.

Por outro lado, a Africa do Sul é signataria de convenc¢des internacionais acerca de direitos de
propriedade intelectual e é membro da Organizagdo Mundial da Propriedade Intelectual (Ompi). Patentes
podem ser registradas em conformidade com o Patents Act, de 1978 , sendo concedidas para um periodo
de vinte anos. Paralelamente, as marcas podem ser registradas em conformidade com o Trade Marks Act,
de 1993, sendo concedidas para um periodo de dez anos, com possibilidade de renovagao por um periodo

equivalente.

Pagamentos em moeda estrangeira sé podem ser efetuados por cambistas autorizados, mediante a
apresentacdo da fatura comercial e do certificado de recibo/transporte fornecido pela transportadora ou
pelo despachante. Pagamentos relativos a adiantamentos ou para cobrir o custo de importagdo ndo devem

exceder R 250 mil.

Documentos basicos para o desembarago aduaneiro na Africa do Sul

13 .
Mais informagdes estdo disponiveis em: <http://www.atacarnet.com>. Acesso em: 13 dez. 2010.
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Certificado de origem

Fatura comercial

Guia de remessa/Romaneio

Recibo de capatazia (terminal
handling receipt)

Reconhecimento de embarque
(bill of lading )

Declaragdo aduaneira de
importagdo/Formulério SAD500
ou SAD501

Ordem de liberagdo da carga

Certificado fitossanitario

Orgaos brasileiros competentes
(i.e. FIERGS)

Nenhum (agentes comerciais)

Exportador

Empresa, agente ou instituicdo
responsavel pelo manejo da carga
nos terminais portudrios

Exportador

Importador ou agente

Agentes comerciais

Orgdo encarregado no pais de
origem

(No Brasil: Ministério da
Agricultura, Pecuaria e
Abastecimento — MAPA)

Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados da OMC (2009).

TRIBUTOS

Todos os produtos regulares

Todos os produtos regulares

Todos os produtos regulares

Todos os produtos regulares.

Todos os produtos regulares

Todos os produtos regulares

Todos os produtos regulares

Plantas, sementes, legumes e
frutas.

Para que este documento

possibilite o tratamento

preferencial de produtos
brasileiros, quando possivel.

Documento que demonstra a
efetuacdo da compra/venda da
carga.

Documento que detalha a carga,
com numero de embalagens,
conteudo, etc.

Deve ser enviada para o
importador.

Deve ser preenchida pelo
importador ou agente junto a
aduana.

Deve ser enviado
para o importador.

A Africa do Sul aplica a tarifa externa comum (TEC) da SACU. Sobre isso, esse pais estd encarregado
pela SACU de tomar providéncias visando solucionar divergéncias comerciais. Por outro lado, algumas
medidas ndo tarifarias importantes (restricdes quantitativas, procedimentos aduaneiros, padronizagdes e
regulamentos técnicos, medidas sanitarias e fitossanitarias, contratos publicos, politica de concorréncia,

incentivos e impostos internos) ainda nao foram unificadas no ambito da SACU, conforme a OMC.

As importagdes da Africa do Sul estdo sujeitas a direitos aduaneiros e impostos internos, incluindo
o IVA. Existem impostos especiais (por exemplo, sobre o consumo de vinhos, destilados, cervejas e outras
bebidas fermentadas; tabaco e combustivel) e taxas (por exemplo, para certos produtos agricolas; taxa

ambiental sobre determinados bens; sobre combustivel; e taxa RAF (Road Accident Fund). Para certos
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produtos agricolas, os impostos e taxas sdo recolhidos no primeiro ponto de venda por associa¢des
agricolas. Existe uma taxa ambiental de 3 centavos, com o objetivo de reduzir a polui¢ao, aplicada a cada
sacola ou saco de plastico nacional ou importado, recolhida pela SARS.* Além disso, existe um imposto
especifico sobre combustiveis, para certos 6leos de petréleo e dleos de minerais betuminosos, tanto

importados quanto nacionais.

Ainda de acordo com a OMC, existem diferentes impostos com o objetivo de proteger a industria
nacional, mantendo os pregos domésticos acima dos internacionais, baseados na relagdo entre os pregos
de importagdo FOB e os pregos de referéncia. A prote¢do é automaticamente ajustada as mudangas nos
precos internacionais, ou seja, quanto menor o preco internacional em relagdo ao pre¢o de referéncia,

maior a protegao.

A média simples da tarifa NMF (nag¢do mais favorecida), em 2009, foi de 8,1% (inferior a anos
anteriores), com coeficiente de variagdo de 1,4, o que indica ainda certa dispersdo relativa. A tarifa inclui
taxas ad valorem (entre 0% e 96%). A taxa modal (a taxa de ocorréncia mais frequente) é zero, e aplica-se a

54,6% de todas as linhas tarifarias.

Exemplos de artigos livres de impostos sdo animais vivos, produtos de origem animal, minérios,
fertilizantes, cortica, celulose, seda, alguns minerais (por exemplo, niquel, chumbo e zinco) e outros metais
basicos. De todas as linhas tarifarias, 87,4% tém taxas de até 20%. As tarifas mais altas (acima de 50%) sao
aplicadas a 0,1% das linhas tarifarias, incluindo os laticinios, preparados de vegetais, bebidas e destilados.
Segundo a International Standard Industrial Classification (ISIC), padrdo internacional de classificagdo
industrial, o setor com maior protecao tarifaria € o manufatureiro (8,5%), seguido pela agricultura (3,7%) e
pela indUstria extrativa (0,8%). Segundo a definigdo da OMC, a agricultura tem a maior protec¢ao, de 10,1%,

contra 7,8% para produtos ndo agricolas.

Os impostos sobre consumo para membros da SACU sdo os mesmos para produtos especificados.
Esses impostos podem ser especificos ou ad valorem, dependendo do bem, e sdo aplicados com a mesma

taxa sobre as mercadorias importadas e nacionais.

O IVA na Africa do Sul, sobre os bens e servicos produzidos internamente e importados, possui uma
taxa de 14%. Usufruem de taxa zero as exportagbes; certos alimentos basicos (por exemplo, pao integral,
farinha de milho, ovos, leite, frutas e vegetais); certos bens utilizados ou consumidos para fins agricolas,

pastoris ou outros fins agricolas (por exemplo, alimentos para animais, sementes, fertilizantes, pesticidas, e

14 _ . . o . . . . . .
Tais informagdes podem ser obtidas online do SARS, Customs and Excise: Industries, disponivel em:
<http://www.sars.gov.za/home.asp?pid=4139#Environmental>.
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remédios para animais); certos combustiveis (como querosene de iluminacdo, diesel e gasolina); e os
transportes internacionais de mercadorias e de passageiros. Bens e servigos isentos de IVA incluem servigos
financeiros; bens doados ou servigos, ou quaisquer outros bens feitos ou fabricados com insumos doados;
fornecimento de habitacdo; certos servigos educacionais; e determinados servigos de transporte. O IVA é
cobrado sobre o preco do mercado doméstico para os bens e servigos produzidos na Africa do Sul. Na
importacdo, é cobrado sobre o FOB do valor aduaneiro (ou seja, o valor aduaneiro FOB, acrescido do
montante de qualquer direito aduaneiro ndo descontado), elevado em 10%. O adicional de 10% esta

incluido para ajustar o valor aduaneiro ao valor FOB, em vez de ao valor CIF (Cost, Insurance and Freight)."

As mercadorias importadas temporariamente para a Africa do Sul (para processamento, reparac3o,
limpeza, recondicionamento ou para fabricacdo de produtos exclusivamente para exportagao) estdo isentas
de taxas e impostos, inclusive as importadas temporariamente e depois exportadas no mesmo estado. As
mercadorias importadas para serem processadas nas zonas de desenvolvimento industrial (IDZs, na sigla
em inglés) também estdo isentas. Os produtos importados também podem ser importados com desconto

do imposto para o uso na area controlada aduaneira (CCA, na sigla em inglés), dentro das IDZs.

Segundo a Lei das Alfdndegas e Impostos Especiais de Consumo (Customs and Excise Act, Lei n 2 91,
de 1964), descontos de imposto, na maioria dos casos de 100%, estdao disponiveis para commodities
importadas, utilizadas como insumos em industrias especificas. A lei também prevé descontos sobre os
direitos aduaneiros, imposto de combustivel e impostos para o Fundo de Acidentes Rodovidrios (Road
Accident Fund), sobre alguns bens importados para consumo interno de, inter alia, diplomatas; para
eventos especiais, tais como exposi¢des internacionais; para ajuda humanitdria em casos de catastrofes
naturais, desastres e escassez de alimentos; para a fabricagdo e uso comercial; para bens reimportados
para a Africa do Sul; ou para as mercadorias importadas de paises especificos (por exemplo, téxteis de

Mogambique). Além disso, a Africa do Sul também oferece descontos temporarios de impostos.

Alguns direitos antidumping sao cobrados sobre as importagdes de paises ou fabricantes
especificos. No caso do Brasil, trés fabricantes de Chapas, folhas, peliculas, tiras e Idminas de polimeros de
propileno orientado biaxialmente, ndo alveolar, ndo reforcadas, estratificadas, sem suporte nem associadas
a outras matérias com uma espessura superior a 0,012 milimetros, mas ndo superior a 0,06 mm, néo

termoencolhivel estdo sujeitos ao pagamento de direitos antidumping que variam de 4,7% a 91,6%.

15
Ver Lei do Imposto do Valor Adicionado, de 1991. Disponivel em: <http://www.acts.co.za/vat/index.htm>.
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Nenhuma medida de compensacdo ou de salvaguarda foi imposta aos produtos brasileiros até o

momento®®.

O governo sul-africano introduziu o Quadro de Politica Industrial Nacional (National Industrial
Policy Framework) e o Plano de Acdo da Politica Industrial (Industrial Policy Action Plan - The Framework)
em 2007, com o objetivo de promover industrias de valor adicionado em oito areas, incluindo: (i) capital e
equipamentos de transporte; (ii) mercadorias e componentes automotivos; (iii) produtos quimicos,
fabricagdo de plasticos e produtos farmacéuticos; (v) florestal, celulose, papel e mobilidrio; (v) terceirizagao
de processos empresariais; (vi) turismo; (vii) biocombustiveis; e (viii) vestuario e téxteis. Esse quadro
estabelece mecanismos especificos para auxiliar essas areas, incluindo uma revisdo abrangente dos direitos
de importagdo que tenham sido encaminhados para os Ultimos anos, e um potencial de redu¢do dos
direitos de importagcdo sobre os insumos selecionados e componentes (UNITED STATES TRADE

REPRESENTATIVE, 2009).

Tarifas e importagdes por grupo de produtos

16
Veja o SARS website. Schedule n? 2 Anti-dumping, Countervailing and Safeguard Duties on Imported Goods. Disponivel em:

<http://www.sars.gov.za/home.asp?pid=2630>.
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Grupos de

Produtos

Produtos de
origem animal
Laticinios

Frutas, legumes,
plantas

Café, cha

Cereais e
preparacdes

Oleaginosas,
Oleos e
Gorduras

Aclcares e
produtos de
confeitaria

Bebidas e tabaco
Algodéao

Outros produtos
agricolas

Produtos de
peixe e peixe

Minerais e
metais
Petréleo

Produtos
quimicos

Madeira, papel,
etc

Téxteis
Vestuario

Couro, calcados,
etc

Maquinas néo
eléctricas

Maquinas
elétricas

Equipamento de
transporte

Manufaturas,
n.e.s.

41.2

93:2

27.0

65.4

47.7

475

734

91.1

60.0

12.7

247

224

450

20.8

9.2

17.4

18.2

12.6

Impostos Finais Consolidados

Livre de
impostos
em%

24.7

205

20.8

5.4

6.1

4.3

52.8

333

16.1

39.9

55

17.9

259

160

96

99

170

597

81

105

597

60

72

37

30

30

30

30

45

30

30

30

50

30

Vinculado
em%

100

100

100

100

100

100

100

100

100

100

2.6

95.9

99.7

100

99.2

100

96.4

100

99.6

100

95.2

Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados da OMC (2010).

Tarifas NMF aplicadas

13.0

9.0

9.6

7.8

9.6

7.7

3.9

20.8

4.8

18

4.6

3.7

0.7

23

6.3

17.5

40.7

183

14

4.6

6.0

3.8

Livre de
impostos
em%

52.9

20.0

34.2

458

374

18.1

87.5

9.4

88.0

76.0

731

66.7

82.3

56.6

153

21

353

90.6

66.8

66.8

78.5

103

20

37

134

15

25

30

30

15

20

30

878

45

43

30

25

30

30

Parcela
em %

0.3

1.6

15

0.2

0.7

0.1

0.5

0.3

12.2

225

10.3

2.6

17

11

2.2

9.8

10.3

4.6

Livre de
impostos

313

50.4

7.2

3.6

0.8

85.4

67.1

82.3

87.5

74.5

56.0

16.1

0.2

24.6

94.6

67.2

39.7

93.0
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Tabela 10 - Principais grupos de produtos brasileiros exportados
e varia¢ao da tarifa geral

- Variagdo da
Produtos e caodigos SH correspondentes . ¢
tarifa geral

Veiculos automéveis, tratores, ciclos (HS 87.01—87.16) 0-27%
Caldeiras, maquinas, aparelhos e instrumentos mecanicos (HS 0-30%
84.01— 84.87) °
Gorduras, 6leos e ceras animais ou vegetais (HS 15.01 - 15.22) 0-10%
Carnes e miudezas, comestiveis (HS 02.01 - 02.10) 0-40%
Acucares e produtos de confeitaria (HS 17.01-17.04) 0-37%
Plasticos e suas obras (HS 39.01 —39.14) 0-10%
Minérios, escérias e cinzas (HS 26.01 —26.21) 0
F tab da faturados (HS 24.01 -

umo (tabaco) e seus sucedaneos manufaturados ( 15-45%
24.03)
Obras de ferro fundido, ferro ou ago (HS 73.01 —73.26) 0-20%
Pérolas naturais ou cultivadas, pedras preciosas (HS 71.01 — 0
71.05)
Produtos quimicos organicos (HS 29.01 —-29.42) 0-15%
Peles, exceto a peleteria, e couros (HS 41.01 —41.15) 0-10%

Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados de Brasil (2009) e South Africa Revenue Service
(2011).

BARREIRAS NAO TARIFARIAS

Na Africa do Sul, a Lei de Administragdo do Comércio Internacional (International Trade
Administration Act, Lei n? 71, de 2002) permite o controle, via autorizagdes (licenciamentos), de
determinadas importagdes e exportagoes. A designagdo dos produtos sujeitos a autorizagdo é feita por
arbitrio administrativo. A manuteng¢do desses controles de importagdo justifica-se por razdes de saude, de
meio ambiente e de seguranga; de disposi¢cdes dos acordos internacionais; de redugdo da concorréncia no
mercado nacional em fungdo da importagdo de bens de segunda mao; e de garantia de que os produtos de

segunda m3o n3o impactem negativamente na industria de transformagdo da SACU".

O ministro encarregado do comércio e da industria tem o poder de regulamentar o comércio
internacional. Os controles devem estar em conformidade com as politicas aprovadas pelo Ministério.

Proibigdes e controles podem ser aplicados de acordo com a origem das mercadorias, a utilizagdo final, os

7 Conforme International Trade Administration Commission Of South Africa, 2011a, 2011b.
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canais de transporte, a maneira pela qual eles sdo importados ou exportados, os fins para os quais serao

utilizados, ou os métodos ou processos de produgao.

Conforme a OMC, produtos usados e de segunda mao tém sua importagdo sujeita a controle, ou
seja, exige uma autorizagdo de importagdo ou licenca. Itens como peixe e seus produtos, éleos e outros
combustiveis fdsseis, acidos inorganicos, elementos quimicos radioativos, hidrocarbonetos, pneus, metais,
armas de fogo e munigGes, maquinas de jogos de azar e outros diversos éteres e acidos carboxilicos estdo
igualmente sujeitos a medidas de controle de importagao. Outras categorias de importagdes controladas
incluem residuos, cinzas e produtos sujeitos a especificagdes de qualidade. Ha controles de importagao por
motivos de, inter alia, seguranga, moral, medidas técnicas, sanitarias e fitossanitarias, e por motivos
ambientais. Importa¢des controladas incluem plantas e animais vivos e produtos derivados; drogas e
entorpecentes; materiais pornograficos ou ofensivos; diamantes brutos; e residuos e materiais perigosos.
Essas medidas sdo aplicdveis a todas as importacdes, inclusive de outros paises da SACU. Grande
quantidade de produtos agricolas esta sujeita a fiscalizacdo e a apresentacdo de licengas especiais emitidas
pelas autoridades sul-africanas, ou sé pode ser importada por elas. Assim sendo, o exportador deve

verificar se possui a documentag3o correta antes de despachar seus produtos.*®

Entre as importagbes que s3ao encaminhadas para os Servigos de Inspecdo e Quarentena de
Produtos Agricolas (South African Agricultural Food, Quarantine and Inspection Services - SAAFQIS) do
Departamento de Agricultura, estdo alguns peixes, mel, flores e folhagens ornamentosas, legumes e frutas,
castanhas (incluindo a variedade brasileira), sementes, cereais, café nao torrado, milho, arroz, malte, soja,
plantas utilizadas na perfumaria, tabaco ndo manufaturado, madeiras, cortica, algoddo e inseticidas,
rodenticidas, fungicidas, herbicidas, inibidores de germinacao e reguladores de crescimento para plantas,
desinfetantes, apresentadas em formas ou embalagens para venda a varejo ou como preparacées de

artigos.

N3o sdo aplicadas quotas de importagao, em geral. As restricdes quantitativas sao aplicadas apenas
(i) aos bens usados; (ii) aos produtos controlados no ambito do Protocolo de Montreal; e (iii) de acordo com
a convengdo de 1998 contra os produtos quimicos utilizados na fabricacdo de drogas ilicitas, a Convengdo

de Basileia. Esses produtos também estdo sujeitos a autorizagdo de importagao.

Quotas tarifarias (TQs) sdo aplicaveis aos produtos agricolas e téxteis e vestudrio. Quotas tarifarias
para os produtos agricolas sdo administradas através de licengas de importagdo emitidas pelo

Departamento de Agricultura, trimestral ou semestralmente, e os candidatos precisam estar registrados na

18
A lista consolidada de importagdes proibidas ou restringidas esta disponivel em:
<http://www.sars.gov.za/home.asp?pid=4150&tid=65&s=pubs&show=1084>.
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SARS com o DTI. A 70% das quotas tém uma base histérica; 20% sdo alocadas para pequenas e médias
empresas e novos importadores; e 10% para importadores BEE, ou seja, empresas que se qualifiquem
dentro do Broad-Based Black Economic Empowerment (B-BBEE) Act (Lei n2 53, de 2003). No entanto,
muitas quotas tarifarias ndo tém sido utilizadas, ja que as taxas fora da quota para certos produtos tém

sido menores do que as tarifas dentro da quota.™

Requisitos de conteldo local e de transformagdo substancial sdo parte das politicas comerciais da
Africa do Sul, sendo utilizados como um instrumento de politica industrial para incentivar o investimento,
especialmente do exterior, e a produgao de certos bens, incluindo aqueles produzidos por pequenas e
médias empresas. Consideragcdes de conteudo local sdo levadas em conta para fins de comparacgdo das
propostas de contratos publicos; para a concessdo de alguns incentivos; para prestacdo de seguros de

crédito a exportacgdo; e para a utilizagdo do logo Proudly South Africa (Orgulhosamente, Africa do Sul).

O Comité Sul Africano de Padronizagdes (South African Bureau of Standards - SABS,) é a entidade
publica que opera a Lei de Padronizagdes (Standards Act, Lei n2 8, de 2008). Essa lei determina o SABS
como principal instituicdo responsavel pelo desenvolvimento, promog¢do e manutengdo da padronizagdo e
da prestagdo de servigos de avaliagdo de conformidade. No entanto, a fungdo reguladora anteriormente
desempenhada pelo SABS estd a cargo da recém-criada Autoridade Reguladora Nacional de Especificagdes

Obrigatdrias (National Regulator for Compulsory Specifications - NRCS).

A NRCS foi estabelecida sob a Lei de 2008 (NRCS Act) para administrar as especificagbes
obrigatdrias. Essa lei também estabelece o quadro juridico para a administracao de regulamentos técnicos,
mantidos no interesse da seguranca publica, da saide e do meio ambiente. O NRCS é, portanto,
responsavel por garantir o cumprimento das normas que sdo requisitos legais para venda, fabricagao,
importagdo e, em alguns casos, exportacdao de determinados produtos. Os produtos regulados incluem:
eletrodomésticos; equipamentos eletrénicos, de som e comunicagdo e de Tl; componentes de utensilios,
como interruptores; cabos elétricos e fios flexiveis, inclusive acopladores, cabos conectores e extensodes;
componentes de instalagdes fixas de baixa tensao, inclusive disjuntores e unidades de protegdo de fuga a
terra; veiculos e componentes; alguns produtos alimenticios (peixes, frutos do mar, peixe em conserva,
carne enlatada). As importagdes que se enquadram nessas categorias exigem uma Carta de Autoridade por

parte do NRCS.

A Emenda da Lei de Padronizagdo de Produtos Agricolas (Agricultural Product Standards

Amendment Act, Lei n2 63, de 1998) é a principal lei sobre normas para produtos agricolas. Os padrdes sdo

19
A Lei que trata sobre o B-BBEE (Broad — Based Black Economic Empowerment) estd disponivel, na integra, em inglés, em
<http://www.info.gov.za/view/DownloadFileAction?id=68031>.
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definidos em consulta com o setor da agricultura, com os grupos de consumidores e com 0s organismos
internacionais que definem normas, como, por exemplo, a Organizacdo das Nagdes Unidas para Agricultura
e Alimentacdo (FAOQ), a Organizacdo Mundial da Saude (OMS), Comissdo Codex Alimentarius, e varias

comissOes assessoras especiais no ambito da Organizacdo Mundial de Saude Animal (OIE).

Sobre as padroniza¢des nacionais, pode haver recursos e existe um procedimento para resolver
eventuais disputas. Os requerimentos devem ser apresentados por escrito, no prazo de dez dias Uteis da
decisdo, indicando claramente os motivos técnicos em que o recurso é feito. A partir disso, qualquer

decisdo tomada pelo presidente do SABS é definitiva e relatada para o Conselho Administrativo do SABS.

O desenvolvimento de normas técnicas, a inspe¢do e a execucgdo estdo sob responsabilidade dos
diversos departamentos governamentais. Varias instituicdes sdo responsaveis por definir as regras técnicas,
incluindo o SABS; o Sistema Nacional Sul-Africano de Credenciamento (South African National Accreditation
System - SANAS,); o Instituto Nacional de Metrologia da Africa do Sul (National Metrology Institute of South
Africa - NMISA), responsavel pela manutencdo, rastreabilidade e divulgacdo de normas de medicdo
nacionais; além de uma ampla gama de organismos credenciados, como laboratdrios de verificagao, de
certificacdo e de inspecdo. E utilizado um processo de consulta quando os regulamentos técnicos sio
desenvolvidos, mas ndo existe uma abordagem nacional coerente, segundo a OMC. H3 algumas lacunas,
bem como dreas de sobreposicdo entre os servigos nacionais. Além disso, o sistema regulatdrio é
fragmentado, com inimeras leis sobre o processo de definicdo de regulamentos técnicos. Assim, o acesso a
informagdo sobre as regulamentagdes técnicas atuais e propostas pode ser dificil, tornando o sistema

imprevisivel e incerto.

Produtos nacionais e importados estdo igualmente sujeitos aos regulamentos técnicos. Uma
mercadoria importada sera aprovada se for certificada por uma pessoa ou uma organizagao reconhecida
pelo Ministro do Comércio e Industria. Na auséncia de certificacdo, o produto importado pode ser testado
ou analisado e, se ndo estiver em conformidade com o regulamento, podera ser destruido. O SABS pode
examinar, testar ou analisar uma amostra de qualquer artigo importado para determinar se foi fabricado

em conformidade com os requisitos.

Sobre produtos agricolas e animais, o Departamento da Agricultura define e aplica normas
sanitdrias e fitossanitarias. O Departamento também é responsdvel pela execugdo e fiscalizagdo de
requerimentos de certificagdo. Normas sanitdrias e fitossanitarias sdo publicadas na Gazette de acordo com

o produto (SOUTH AFRICA GOVERNMENT INFORMATION, 2011; WORLD TRADE ORGANIZATION, 2009).
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A emenda da Lei de Produtos Alcodlicos (Liquor Products Amendment Act, Lei n2 11, de 1993)
regulamenta a producdo, comercializagdo, importacdo e exportacdo de certos produtos alcodlicos,”® bem
como a composi¢cdo e as propriedades de tais produtos. Também estabelece os regimes para regular
matéria relacionada a producdes especificas, incluindo os regimes de origem e de protecdao ao ambiente de
producdo do vinho. J& a emenda da Lei de Controle de Produtos de Tabaco (Tobacco Products Control
Amendment Act, Lei n? 12, de 1999,) estabelece teores maximos de alcatrdo, nicotina e outros

componentes de produtos de tabaco.

Todos os produtos alimentares importados devem atender aos requerimentos de qualidade
sanitaria e fitossanitaria e aos requisitos de rotulagem. A responsabilidade pelo cumprimento dos
regulamentos cabe ao importador sul-africano. Essas medidas sanitérias e fitossanitarias (SPS) na Africa do
Sul sdo baseadas em normas internacionais. No entanto, as exigéncias SPS para os produtos agricolas
parecem rigorosas, segundo a OMC, uma vez que a maioria dos produtos agricolas estd sujeita as normas
de qualidade ou aos regulamentos técnicos. De acordo com a Lei de Doengas Animais (Animal Diseases Act,
Lei n2 35, de 1984), a importa¢do de qualquer animal e produto de origem animal (incluindo carne) é
proibida se o risco de importacdo for considerado inaceitavel. Além disso, o ministro pode também proibir
a venda de qualquer produto importado se ele for retirado do ponto de entrada antes da verificagao de

conformidade.

No ambito da cooperagdo trilateral entre Brasil, india e Africa do Sul (IBSA), j& foi discutida a
necessidade de compartilhar conhecimentos, capacidades e experiéncias relativas as medidas SPS
aplicaveis aos produtos alimentares. Para tanto, uma estratégia comum para o cumprimento das normas
SPS internacionais poderia ser elaborada para um maior acesso aos mercados globais de alimentos. Além
disso, os trés paises estdo avaliando a possibilidade de acordos de reconhecimento mutuo de normas e
procedimentos de avaliagdo da conformidade para facilitar a reducdo de barreiras nao tarifarias ao
comércio. Isso exigiria a avaliagao da situagdo atual no que diz respeito a compatibilidade das respectivas
normas e atividades de avaliagao da conformidade, num trabalho em conjunto dos organismos de controle
de exportagdo. Um estudo sobre a possibilidade de harmonizagdo e reconhecimento mutuo dos

procedimentos de avaliagdo da conformidade poderia ser realizado (BRASIL, 2010).

Relativamente aos organismos geneticamente modificados, o quadro regulamentar de sua
utilizagdo na Africa do Sul é a Lei de Organismos Geneticamente Modificados (Genetically Modified

Organisms Act, Lei n? 15, de 1997). Essa lei regula todas as atividades que envolvam a utilizagdo de

20 O ~ . . . o . . . . .
Os produtos alcodlicos sdo, inter alia, o vinho, a bebida alcodlica de fruta, as bebidas destiladas, um licor de uva de base, uma bebida destilada
com base ou um "licor especialmente autorizado".
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organismos geneticamente modificados (OGMs), incluindo importacdo, produgdo, exportagdo, transito,
desenvolvimento, lancamento, distribuicdo, uso contido, armazenamento e aplicagcdo. O objetivo é garantir
gue todas as atividades sejam realizadas de forma que eventuais consequéncias nocivas ao meio ambiente
e a saude humana e animal sejam limitadas, que os acidentes sejam evitados, e que os residuos sejam

geridos de forma eficaz.

RegulagGes para a rotulagem de alimentos contendo OGMs (incluindo alimentos que contenham
material/proteina geneticamente modificada ou que tenham sido geneticamente modificados, mas nédo
contenham material/proteina geneticamente modificada) podem ser encontradas nas Regulagbes
Relacionadas a Rotulagem de Alimentos Obtidos através de Certas Técnicas de Modificacdo Genética
(Regulations Relating to the Labeling of Foodstuffs Obtained Through Certain Techniques of Genetic
Modification, de 16 de janeiro de 2004). Essas regula¢Oes exigem que os alimentos geneticamente
modificados devam ser rotulados como tal se diferirem significativamente dos produtos correspondentes ja
existentes nos seguintes aspectos: composi¢do, valor nutricional, modo de armazenamento, modo de

preparagao ou cozimento, alergenicidade e origem.

As RegulagGes Relacionadas a Rotulagem e Propaganda de Alimentos (Regulations Relating to the
Labelingand Advertising of Foodstuffs, de 12 de margo de 2010) sdo muito especificas quanto ao formato e
ao conteldo das informagOes contidas no rétulo. Em geral, as informagdes contidas nos rétulos devem
estar em inglés e em, pelo menos, outra lingua oficial sul-africana. Além disso, devem constar nos rétulos
nome e descricdo do produto; nome e enderegco do fabricante; lista de ingredientes; informacgbes e
afirmagdGes nutricionais; e instrugdes para o uso e armazenagem do produto. A partir de 2005, entraram em
vigor as novas regulacGes para produtos de vestudrio que exigem, para os produtos importados, uma
rotulagem com indicagdao de cuidados em conformidade com o requisito SABS 011 e com indica¢do de
percentual de teor de fibras em conformidade com o requisito SABS 0235; a rotulagem do pais de origem; e

a indicagdo do nimero do cédigo aduaneiro do importador (BRASIL, 2009).

Entre as barreiras nao tarifdrias restantes, destacam-se as falhas de protegdo aos direitos de
propriedade intelectual (DPI) e a questdo da corrupgdo. Embora haja uma cooperagdo ativa entre as
autoridades e o setor privado na investigagao de dentncias de comércio de bens pirateados ou falsificados,
alguns membros da empresa e da comunidade tém expressado preocupacdes sobre a falta de repressao
das leis de DPI contra as importacdes de mercadorias infratoras, bem como sobre processos judiciais
lentos. Apesar dos esforgos para reforgar a protecdo a esses direitos, as perdas financeiras por razées de
falsificagdes ou de pirataria permanecem altas. J4 a questdo da corrupgdo é considerada de alta prioridade
pelo governo, com nada menos do que dez agéncias envolvidas em atividades de combate a corrupgao.
Todavia, os altos indices de crimes violentos criam uma enorme pressdo sobre a capacidade das
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autoridades, tornando dificil para as entidades criminal e judicial dedicar-lhes os recursos adequados

(UNITED STATES TRADE REPRESENTATIVE, 2010).

SUBSIDIOS

A Africa do Sul pratica diversos incentivos como politicas de promog3o industrial, de exportagdes,
para pequenas e médias empresas e para proteger populagdes desamparadas. Isso inclui incentivos de
investimento, como isengbes de tarifas e taxas. Alguns incentivos exigem conteldo local e estdo

subordinadas aos resultados das exportacdes.

Na Africa do Sul, o setor agricola é controlado por diversas leis e regulamentos. A principal
legislagdo sobre agricultura é a Lei de Marketing de Produtos Agricolas (Marketing of Agricultural Products
Act, Lei n2 47, de 1996, alterada), que visa melhorar o acesso aos mercados e a promogao de exportagdes
agricolas. Segundo a OMC, a introdugdo dessa lei resultou em uma significativa redu¢do do envolvimento
do Estado nos mercados agricolas. No entanto, a lei ainda define precos para, entre outros produtos, uvas
destinadas a produc¢do de vinho; suco de uva; vinho, vinho destilado, aguardente de vinho e vinho de
exportacdo; leite e outros laticinios; e algoddao em pluma. Apesar disso, de acordo com as autoridades, tais
precos sao calculados para todos os produtos sujeitos a tributacdo, e tém apenas efeitos administrativos e

ndo sobre os precos de mercado.

Aintervencgdo estatal no setor manufatureiro é alta, com uma ampla gama de regimes de incentivo.
Esses incluem regimes gerais de incentivo e programas especificos para a industria (e.g. automotivo, téxtil e

vestuario), inovacdo e pesquisa e regimes condicionados ao desempenho de exportacgado.

As dificuldades do setor manufatureiro sul-africano incluem altos precos de insumos-chave; um
mercado relativamente pequeno, aliado a sistemas logisticos e infraestrutura relativamente custosos e
incertos, particularmente fretes e transporte de passageiros; e uma oferta irregular de agua e eletricidade.
Além disso, ha oferta inadequada de trabalho qualificado, alta dependéncia de insumos importados e um

IM

suporte estatal “inadequado” ao investimento, ao aprimoramento, a inovagdo e a tecnologia (LAUBSCHER,

2010).

O Quadro de Politicas Industriais Nacionais (NIPF, na sigla em inglés) foi adotado em 2007. O NIPF
estabelece amplas politicas no contexto da Iniciativa de Crescimento Compartilhado e Acelerado para a
Africa do Sul (ASGI-AS, na sigla em inglés) com o intuito de reduzir & metade o desemprego e a pobreza até
2014, através de um crescimento acelerado de ao menos 6% a partir de 2010. Os principais objetivos do

NIPF sdo diversificar a produgdo e diminuir a atual dependéncia de commodities tradicionais; mover-se em
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direcdo a uma economia baseada no conhecimento; e promover indUstrias de trabalho intensivas, com

maior participacdo de empresas pequenas e médias e da populagdo historicamente em desvantagem.”

Diversos programas de incentivo encontram-se vigentes na Africa do Sul, entre eles o Programa de
Desenvolvimento de Empresas Médias e Pequenas, que fornece beneficios através do Departamento de
Industria e Comércio para empresas que se encaixarem em determinados critérios estabelecidos pelo

governo.

De acordo com relatério do grupo Delloite, o governo sul-africano fornece alguns incentivos
especificos a exportacdo para determinados setores nos seguintes programas: Export Marketing and
Investment Assistance Scheme, para auxiliar os exportadores sul-africanos a estabelecer mercados para
seus produtos e atrair investimento externo para o pais; Sector Specific Assistance Scheme, para
desenvolver novos mercados de exportagdo para o pais, ampliar a base de exporta¢do da industria e inserir
pequenas e médias empresas no processo de exportacdo; Capital Projects Feasibility Programme, para
facilitagdo de estudos de viabilidade que possam levar a um acréscimo nas exportacdes da Africa do Sul;
Steel Rebate, para promover o desenvolvimento da industria de processamento de ago com valor agregado
na Africa do Sul; Customs Rebate and Drawback Provisions, com o objetivo de promover a manufatura e a
exportagdo de bens sul-africanos; Textile and Clothing Industry Development Programme, para auxiliar o
desenvolvimento da industria téxtil e de vestuario para que obtenham padrdo internacional; Motor
Industry Development Programme, para economizar divisas para empresas automotivas na forma de uma
reducdo de taxas de importacdo; Automotive Investment Scheme, para encorajar investimentos na

indUstria automotiva (DELLOITE, 2010).

Utilizando informagGes da OMC, observa-se que, por um lado, a industria automotiva é a lider do
setor manufatureiro sul-africano, e o crescimento desse setor teve um impacto positivo no setor
manufatureiro como um todo em fungao dos efeitos de encadeamento: houve um significativo crescimento
nos setores de componentes, como Coberturas de couro para assentos; Silenciadores; e Exaustores e
conversores cataliticos; por outro lado, a contribuicdo das industrias téxtil e de vestuario para o PIB ndo é
substancial (0,6%, em 2008), mas essas industrias estdo entre as que empregam mais trabalho intensivo na
Africa do Sul, envolvendo aproximadamente 100 mil pessoas em 2008, uma queda com relagdo aos 127 mil
empregados em 2007 (que correspondiam a 11% do emprego total no setor manufatureiro). Justifica-se,
portanto, o continuo apoio do Governo. O Regime de Certificados de Crédito de Tarifa (DCCS, na sigla em
inglés) foi designado para estimular manufaturas téxteis e de vestuario a competir internacionalmente. O

DCCS aplica-se sobre a SACU. Os certificados sdo emitidos em cada pais da SACU e sdo negocidveis. De

21
O NIPF esta disponivel em: <http://www.thedti.gov.za/nipf/NIPF r2.pdf>.
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acordo com as autoridades, o DCCS deveria caducar em mar¢o de 2009. No entanto, enquanto um novo

programa é criado, o incentivo é mantido.

Na Africa do Sul uma ampla gama de incentivos continua disponivel para os investidores. De acordo
com o ja citado relatério do grupo Deloitte, esses incentivos incluem regimes de incentivo gerais, como a
Iniciativa de Desenvolvimento Espacial (SDI, na sigla em inglés), a qual inclui zonas de desenvolvimento
industrial (ZDI) (e.g. a Iniciativa de Lubombo e a Iniciativa da Costa Oeste); os Programas de Ajuste
Estruturais para industrias especificas (e.g. automotiva e téxtil e de vestudrio), inovagao e pesquisa; e os
programas de incentivo regionais. Todos esses programas visam a promog¢do do desenvolvimento industrial
sustentavel em areas onde a pobreza e o desemprego sdo altos; ao fornecimento de oportunidades a
populacdo historicamente em desvantagem — o Black Business Supplier Development Programme é um
exemplo de tais politicas —; e ao desenvolvimento rapido do setor de empresas pequenas e médias na

economia.

A Africa do Sul possui diversas institui¢des financeiras de incentivo ao desenvolvimento, as quais
operam sob o alcance do Departamento de Comércio e Industria (DTI), de acordo com a OMC. O Fundo Sul-
Africano de Micro-Finangas Apex (Samaf, na sigla em inglés), instituicdo de financiamento por atacado
estabelecida em 2006, fornece financiamento para micro e pequenos negoécios a taxas acessiveis. O Samaf
trabalha com organizacdao de parceiras baseadas em comunidades, como as Cooperativas de Servigos
Financeiros (CSF), bancos comunitarios (village banks) e instituicdes de micro-finangas (IMF) médias a
grandes. A Khula Enterprise Finance Ltda (Khula), estabelecida em 1996 como uma agéncia independente
do DTI, é a instituicdo financeira de desenvolvimento mais importante, que atua no apoio a pequenas e
médias empresas. A Corporag¢do de Desenvolvimento Industrial (IDC, na sigla em inglés) da Africa do Sul é
uma instituicdo financeira estatal de desenvolvimento, em operagdao desde 1940, que fornece
financiamento a empresas de maior porte. Essa instituicdo tem como principal objetivo a promogao do

crescimento econdmico e do desenvolvimento industrial na Africa do Sul e também na regio.
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CARACTERISTICAS DE MERCADO

AMBIENTE DE NEGOCIOS

De acordo com o Doing Business 2011,%* do Banco Mundial, a Africa do Sul ocupa a 342 posicdo no
ranking de 183 paises avaliados por sua facilidade para fazer negdcios. A classificagdo dos paises leva em
conta aspectos relacionados a abertura de empresas, obtencdo de alvards, contratacdo de empregados,
emissdo de registro de propriedades, obtencdo de crédito, protecdo de investidores, pagamentos de
impostos, comércio exterior, cumprimento de contratos e fechamento de empresas, entre outros. A titulo
de comparacdo mundial, a Figura 2 apresenta a classificacdo da Africa do Sul em relacdo as principais

regides do mundo.

Figura 2 - Ranking Doing Business 2011: posi¢ao de Africa do Sul com as principais regides do mundo

=——— N° 1= Melhor desempenho

Africa do Sul

2 —
Europa oriental e Asia Central = F=

Leste Asidtico e Pacifico ht:' 1=
América Latina e Caribe '.,
Oriente Médio e Norte da Africa

Sul da Asia

Africa Subsaariana mes LY

—— N° 183 = Pior desempenho

Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do Banco Mundial (2010).

O pais com o melhor ambiente de negdcio no mundo, segundo esse ranking, é Cingapura, que se
mantém nessa posi¢do ja ha dois anos. Na segunda posicdo estd Hong Kong. No continente africano,
comparando Angola, Egito, Mogcambique e Nigéria com a Africa do Sul, este é o que apresenta a melhor

classificacdo, como pode ser observado no Grafico 6.

2 Publicagdo anual do Banco Mundial que fornece uma avaliagdo quantitativa das regulagdes relacionadas a atividade empresarial. Essa publicagdo
estd disponivel em: <http://www.doingbusiness.org/reports/doing-business/doing-business-2011>.

40




Grafico 6 - Ranking Doing Business 2011: posi¢do da Africa do Sul e dos paises selecionados da Africa
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do Banco Mundial (2010).

A Africa do Sul estabeleceu mudancas internas que permitiram melhorias nas facilidades para fazer
negdcios nos Ultimos cinco anos, segundo o Doing Business (2011). Conforme esse relatério, a Africa do Sul
ficou na 1272 posicdo dos paises que apresentaram melhoria nas condi¢des internas para realizagao dos
negdcios. Destaca-se, entre essas alteragdes, a reestruturacdao do sistema tributdrio, ocorrida entre 2008 e
2009. A Tabela 3 apresenta a composicdo e a classificacdo da Africa do Sul nos diferentes itens que

compdem o ranking realizado pelo Doing Business para os anos de 2010 e 2011.
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Tabela 3 - Ranking da Africa do Sul nos itens que compdem o indice de facilidades de fazer negécios

(2010 e 2011)
Item Ranking de 2011 Ranking de 2010
Facilidade de fazer negocios 34 32 -2
Abertura de empresas 75 67 -8
Obtencdo de alvaras 52 52 Sem alteracao
Registro de propriedades 91 90 -1
Obtencdo de crédito 2 2 Sem alteracao
Protecao de investidores 10 10 Sem alteracao
Pagamento de impostos 24 23 -1
Comércio exterior 149 148 -1
Cumprimento de contratos 85 85 Sem alteracao
Fechamento de empresas 74 76 2

Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do Banco Mundial.

Ao analisar os indicadores da Tabela 3, pode-se verificar que ocorreu uma perda de posicao da
Africa do Sul de 2010 para 2011, embora, como descrito anteriormente, tenha crescido, em média, nos
ultimos cinco anos. O item que apresentou queda significativa foi o de Abertura de Empresas. Essa queda
foi consequéncia do aumento dos custos dos processos de abertura, que passou de 5,9% para 6% da renda
per capita, tendo sido mantido o mesmo nimero de procedimentos e o tempo médio para a empresa

comegar a operar, que sao 6 e 22 respectivamente.

O item Comércio Exterior leva em consideragdo seis aspectos, a saber: i) nimero de documentos
para exportar; ii) tempo, em dias, para exportar; iii) custo para exportar, por contéiner; iv) nimero de
documentos para importar; v) nimero de dias para importar; e vi) custo para importar, por contéiner.
Tomando como referéncia a Africa do Sul e os paises selecionados do continente africano, compds-se o

Grafico 7.
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Grafico 7 - Elementos de avaliagdo do item Comércio Exterior do ranking Doing Business 2011:
comparativo Africa do Sul, Angola, Egito, Mogambique e Nigéria
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do Banco Mundial (2010).

Pelos dados do Grafico 8, pode-se verificar que a Africa do Sul apresenta custos por contéiner, para
exportar e importar, significativamente elevados, sendo inferior apenas aos de Angola. O mesmo ocorre no
que se refere a burocracia para exportar e a agilidade dos processos de exportacdo. E interessante observar
que, embora tenha uma posi¢do de destaque no ranking geral, nas questdes relacionadas ao comércio

exterior, ela esta situada na 1492 posicdao, mais de quatro vezes inferior ao geral, que é a 342 posicao.

Outro item de avaliagdo é o Cumprimento de Contratos, que busca medir a eficiéncia dos tribunais
na resolucdo de disputas relacionadas a operac¢des de venda. S3o avaliados nesse item o tempo, o custo e 0
numero de processos envolvidos na contenda, desde o momento do registro da acdo até a efetivagdo do
pagamento requerido por uma das partes. Os indicadores desse critério para a Africa do Sul e os paises

selecionados podem ser observados no Grafico 8.
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Grafico 8 - Elementos de avaliagao do item Cumprimento de Contratos do ranking Doing Business
2011: comparativo Africa do Sul, Angola, Egito, Mogambique e Nigéria
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do Banco Mundial.

No critério Cumprimento de Contratos, a Africa do Sul ainda estd mais mal posicionada (852) em
relacio a sua classificacdo geral (342). Em relacdo aos paises selecionados, é, juntamente com
Mocambique, o que apresenta o menor numero de procedimentos necessdrios para a exigéncia de
cumprimento de contratos. No que se refere ao tempo, estd na segunda posicao, e, em relagdo aos custos,

estd na terceira posicdo, conforme o Grafico 8.

CAPACIDADE DE PAGAMENTO

A avaliacdo da capacidade de pagamentos inclui ndo somente a avaliacdo financeira, como também
o risco politico, medido na disposicdo a pagar as dividas em moeda estrangeira do governo sul-africano e a
facilidade de aquisicio de moedas estrangeiras na Africa do Sul. Parte dessa avaliacdo foi realizada com
base nas medidas de risco elaboradas pela Standard’s and Poors (S&P), que apresenta uma classificacao,
que vai de AAA, menor risco ou melhor avaliacdo, até C, maior risco ou pior avaliacdo, assim distribuida:

AAA; AA+; AA; AA-; A+; A; A-; BBB+; BBB; BBB-; BB+; BB; BB-; B+; B; B-; CCC; CC; C.

Essa medida de risco (rating) é realizada para dois prazos: longo prazo e curto prazo. Tem-se
também uma avaliagcdo da tendéncia (horizonte de seis meses a dois anos), que é apresentada de forma

qualitativa, como: crescimento, estabilidade etc. No longo prazo, a classificacdo da Africa do Sul foi BBB-, o
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gue representa uma avaliagdo muito boa e superior aos demais paises comparados. Desses paises, o

segundo com melhor classificacdo é o Egito, com BB.

No que se refere a tendéncia, ela foi classificada como estavel, logo pode-se esperar que ndo
haverd mudancas nesse indicador no curto prazo. Os demais paises do continente mencionados
apresentaram uma tendéncia de estabilidade, exceto o Egito, que foi de queda. Isso indica que a Africa do
Sul apresenta melhor ambiente para o recebimento de investimentos externos e, se mantendo essa
posicdo, a tendéncia é aumentar sua competitividade em relagdo aos seus vizinhos. No curto prazo, sua
classificagdo foi ainda melhor, A-2, sendo o Unico dos paises analisados com a classificagdo A. Dessa forma,
considerando apenas a avaliacdo de risco, a Africa do Sul poderd pagar retornos menores, ampliando a sua

vantagem relativa com os paises mencionados.

Ainda, tém-se duas formas adicionais de avaliar a capacidade de pagamento de um pais. A primeira
é avaliar o Saldo de Transa¢bes Correntes® em relacdo ao PIB da economia. A segunda é verificar quantos
meses de importa¢cdes podem ser pagos com as reservas internacionais. O Grafico 9 contém essas

informacdes.

A capacidade de pagamento da Africa do Sul, pelos dados do Grafico 9, tem se mantido estavel
desde 2004. E importante ressaltar que, embora tenha recebido uma elevada classificacdo da Standard’s
and Poors, sua liquidez é muito pequena em termos de reservas, pois estas ndo sdo capazes de cobrir nem
um meés de importacdo. A titulo de comparagao, Mogambique tem reservas suficientes para cobrir mais de
sete meses de importagdes em 2010. Pesa a seu favor o permanente superdvit do Saldo de Transag¢oes
Correntes, que evita a pressdo sobre as reservas. No entanto, os investidores devem observar
permanentemente essa situagdo para evitar atrasos no recebimento de seus recursos, pois esse é um fragil

equilibrio.

23 " ~ - . " ) . ) .

No Saldo de Transagdes Correntes estdo contabilizadas as receitas e despesas com exportagdes e importagdes de mercadorias, viagens, fretes,
seguros, saldrios, juros, lucros e dividendos, entre outras. Quando as despesas superam as receitas, tem-se um Déficit em Conta Corrente e vice-
versa.

45



Gréfico 9 - Capacidade de pagamento da Africa do Sul
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do Euromonitor International.

INFRAESTRUTURA E LOGISTICA

A Africa do Sul, situada no extremo sul do continente africano, faz fronteira com Namibia,
Botsuana, Zimbabue e Mogambique e possui uma area de 1,1 milhdo de quildmetros quadrados e 362 mil
quilémetros de estradas, sendo que, dessas, apenas 17,3% sdao pavimentadas. Por essa malha rodovidria
sdo transportados, em média, anualmente, 434 milhdes de toneladas de carga por quilometro. (WORLD
BANK, 2010b). Essa malha rodoviaria esta bem distribuida no pais, permitindo o acesso a todas as suas

nove provincias e a todos os paises com quem ela possui fronteira, como pode ser observado na Figura 3.

As estradas sul-africanas sdo muito boas e bem preservadas. O limite de velocidade nas estradas
nacionais, autoestradas urbanas e outras vias principais é de 120 km/h e nas de acesso secundario (rural) é

de 100 km/h (SOUTHAFRICA.INFO, 2011), limites bem superiores aos do Brasil, por exemplo.
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Figura 3 - Principais rodovias da Africa do Sul
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Fonte: SA-Venues. com (2011).

No que se refere & malha ferroviaria, a Africa do Sul possui 24 mil quildmetros de ferrovias, por
onde sdo transportados, em média, por ano, 14 milhGes de passageiros por quildmetro e 106 milhdes de

toneladas de carga por quildometro, de acordo com informagdes do Banco Mundial.

A malha ferrovidria desse pais é a 142 maior do mundo e representa 80% da malha ferroviaria
instalada no continente africano. A abrangéncia dessa malha pode ser observada na Figura 4. Destaca-se
que o transporte ferroviario da Africa do Sul esta integrado com grande parte dos paises do continente,

possibilitando o transporte de passageiros e de carga até a Africa Subsaariana®.

** Conforme Southafrica.info (2010).
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Figura 4 - Malha ferroviaria da Africa do Sul
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Fonte: Wikitravel (2011).

Em suma, no que se refere a infraestrutura de carga, a Africa do Sul destaca-se dos demais paises
do continente quanto a sua dimensao e abrangéncia. O Grafico 10 permite vislumbrar a diferenca existente

da estrutura de transporte terrestre entre os paises selecionados.
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Gréfico 10 - Malha rodovidria e ferroviaria de Africa do Sul, Angola, Egito,

Mogcambique e Nigéria
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do Banco Mundial (2010).

Com relagdo aos portos, existem quatro classificados pelo World Ports Source como portos de

média dimensdo, um como de grande dimensdo e nenhum como de muito grande dimensdo. Estes estdo

distribuidos na costa sul e leste do pais, complementados por uma ampla gama de portos pequenos. Por

esses portos passam 3,8 milhGes de contéineres por ano. O Egito tem um fluxo de carga de 6,1 milhGes de

contéineres por ano, sendo, por isso, significativamente mais intenso do que o da Africa do Sul. A Figura 5

permite visualizar a localizagdo dos principais portos da Africa do Sul.
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Figura 5 - Portos da Africa do Sul
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Fonte: World Port Source (2011).

Por fim, o Banco Mundial criou dois indices referentes a infraestrutura e logistica. O de
infraestrutura é um indice que vai de 0 a 5 e o de qualidade da infraestrutura vai de 0 a 7. Sendo, para
ambos, o zero a pior situagdo; o 5 a melhor para a logistica; e o 7 a melhor para a qualidade da
infraestrutura. Nesses indicadores, a Africa do Sul recebeu uma classificacdo de 3,46 para a logistica e de
4,7 para a qualidade da infraestrutura. Esses valores sdao os valores mais elevados obtidos entre os paises

selecionados para comparac¢do, como pode ser observado no Grafico 11.
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Grafico 11 - indice logistico e de qualidade da infraestrutura do Banco Mundial:

comparativo Africa do Sul, Angola, Egito, Mogambique e Nigéria
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Fonte: UICC/Apex-Brasil, a partir de dados do Banco Mundial (2010).

Nota: indice de Logistica: 0 pior desempenho, 5 melhor desempenho; indice de Qualidade da Infraestrutura: 0 pior situagéo, 7

melhor situagdo.

Em suma, a atual infraestrutura da Africa do Sul é a melhor do continente africano, em que as

estradas cobrem todas as regides do pais, com uma ampla malha ferrovidria e portos eficientes e bem

distribuidos geograficamente.
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INTERCAMBIO COMERCIAL

EVOLUCAO DO COMERCIO EXTERIOR DA AFRICA DO SUL

A evolugdo do comércio exterior da Africa do Sul, no periodo que se estende de 2001 a 2010, estd
ilustrada no Grafico 12. No periodo 2001-2003, os fluxos comerciais oscilaram entre USS 49,2 bilhdes e USS
66,2 bilhdes, isto é, somando as exportagdes e importagdes. As exportacdes do pais cresceram, em média,
10,2% ao ano, enquanto o saldo comercial apresentou um déficit médio em torno de USS 3,0 bilhdes, em

2002 e 2003, ante um resultado positivo de USS 402 milh&es em 2001.

Gréfico 12 - Evolugdo do comércio exterior da Africa do Sul (2001 a 2010)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil, a parir de dados do UN Comtrade.

A partir de 2003, houve uma mudanga, caracterizada pela aceleragao do ritmo de crescimento do
comércio exterior da Africa do Sul, com uma taxa média anual de quase 20%. As exportagdes passaram de
USS 31,6 bilhdes, em 2003, para o valor recorde de USS 73,9 bilhdes em 2008, significando um crescimento
médio anual de 18,5%. Ja as importac¢des, no periodo, cresceram de USS 34,5 bilhdes para também um
valor recorde de USS 87,5 bilhdes, o que representa uma taxa de 20,4% ao ano. Como consequéncia, o
déficit comercial se expandiu de USS 2,90 bilhdes para USS 13,6 bilhdes nesse periodo. Os fluxos comerciais
foram fortemente sustentados pelo aumento da demanda doméstica e, principalmente, dos precos

internacionais de produtos relacionados a alimentos e derivados de petréleo e energia.
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A crise financeira internacional de 2008 afetou de forma praticamente semelhante as compras e as
vendas externas do pais sul-africano. As exportagGes e as importacdes comegaram a arrefecer, e registrou-
se queda de mais de 27% em 2009, em comparac¢do ao ano anterior. Isso se deu em fungao do reflexo da
reducao da demanda mundial. O déficit externo ficou menor na mesma proporgao. Ja em 2010, os fluxos
comerciais retornaram ao ritmo de crescimento, as exportacdes chegaram a USS 71,5 bilhdes e as

importacdes a USS 80,1 bilhdes, mas com um déficit comercial menor.

DESTINO DAS EXPORTAGOES DA AFRICA DO SUL

Entre os anos de 2005 e 2010, os trés principais destinos das exportacdes da Africa do Sul foram a
China, os Estados Unidos e o Japao, que concentraram, em média, 24,2% e 30,2% das exportacdes em cada
periodo, respectivamente, como mostra o Grafico 13. Nesse periodo, a China aumentou a sua participa¢do
em mais de 8 pontos percentuais, passando de 2,9% para 11,4% do total das vendas externas sul-africanas.
Contrariamente, os Estados Unidos reduziram a sua participagdo nesse periodo, de 10,4% para 9,9% do
total das exportagdes. O Japdo seguiu essa tendéncia, diminuindo sua importancia de 10,9% para 8,9%. Na
quarta posi¢do como principal mercado das vendas externas da Africa do Sul aparece a Alemanha, que
participava com 7,0 % da pauta, em 2005, e aumentou para 7,7% em 2010, representando um crescimento

absoluto médio de 10,7% ao ano ao longo do periodo.

Denota-se ainda que as trés préximas posi¢des sdo ocupadas, na ordem, por Reino Unido, india, e
Paises Baixos que, em 2010, participavam com 5,2%, 4,2% e 3,2%, respectivamente, do total da pauta
exportadora da Africa do Sul. Verifica-se, ainda por meio do Grafico 13, que ha somente um unico pais, 0s
Estados Unidos, que pertence as Américas, entre os principais mercados dos produtos sul-africanos. Os
demais paises, por sua vez, tém diminuido sua participa¢do, passando de 43,3%, em 2005, para 40,6% cinco

anos mais tarde.

As exportagdes da Africa do Sul eram relativamente concentradas em produtos industrializados,
como metais ndo ferrosos, carvdo mineral, minérios de ferro, siderurgicos, automoveis e caminhonetas
entre outros, perfazendo mais de 60% do total da pauta das exportagdes. Em 2005, elas somavam um
montante de USS 28,5 bilhdes e, cinco anos depois, passaram para USS 46,8 bilhdes, ou seja, um aumento

de 64,2% no periodo.
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Grafico 13 - Principais destinos das exportagdes da Africa do Sul (2005 e 2010)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.

A Tabela 4 aponta os dez principais setores das exportacdes da Africa do Sul, por CNAE trés digitos,
em 2005 e 2010. Verifica-se que, nos dois anos analisados, ndo houve alteracdes significativas na
composicao da pauta. Os dois principais setores permaneceram nas mesmas posi¢cdes, ou seja, o segmento
Metalurgia de metais néo ferrosos ocupava o primeiro lugar em 2005, com 17,1% do total das exportagoes
com uma cifra de USS 8,0 bilh&es. Cinco anos mais tarde, esse setor aumentou sua participa¢do para 18,2%,

com valor de quase USS 13,0 bilhdes.

O segmento Extracdo de carvdo mineral permaneceu na segunda posicdo, com 7,0% do total da
pauta das exportacGes em 2005, aumentando para 7,7% em 2010. Ja o setor Fabricagdo de automdaveis,
caminhonetas e utilitdrio, que ocupava a terceira coloca¢do, em 2005, com 6,6%, caiu para quinto lugar em
2010, com uma participagao de 6,2%, perdendo, portanto, 0,4 ponto percentual. O segmento Siderurgia
também seguiu essa trajetdria, ou seja, saiu da quarta classificacdo, em 2005, com 6,4% da pauta

exportadora e passou para o sétimo lugar, com 4,4% cinco anos mais tarde.
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Tabela 4 — Dez principais setores das exportagdes da Africa do Sul por CNAE trés digitos (2005 e 2010)

274
100

341
M
271
142
292

232

132
241

Descrigdo

Metalurgia de metais ndo-ferrosos
Extragdo de carvdo mineral

Fabricagdo de automdveis, caminhonetas e
utilitdrios

Siderurgia

Produgdo de ferro-gusa e de ferroligas

Extragdo de outros minerais ndo-metalicos
Fabricagdo de maquinas e equipamentos de uso
geral

Fabricagdo de produtos derivados do petrdleo

Extragdo de minerais metalicos ndo-ferrosos
Fabricagdo de produtos quimicos inorganicos
Outros

Total

Valor exportado
em 2005 (em US$)

8.031.838.241
3.269.277.229

3.124.015.625
3.030.385.583
2.880.492.899
2.071.245.957
1.919.756.857

1.520.952.727

1.333.494.313
1.276.129.562
18.533.457.540
46.991.046.533

Participagdo

nas

exportagoes
totais em

2005
17,1%
7,0%

6,6%
6,4%
6,1%
4,4%
4,1%

3,2%

28%
27%
39,4%
100%

274
100

131
271
341
132
m

292

013
242

Descrigdo

Metalurgia de metais ndo-ferrosos
Extragdo de carvdo mineral

Extragdo de minério de ferro

Produgéo de ferro-gusa e de ferroligas
Fabricagdo de automoveis, caminhonetas e
utilitarios

Extragdo de minerais metalicos ndo-ferrosos
Siderurgia

Fabricagdo de maquinas e equipamentos de uso
geral

Produgéo de lavouras permanentes

Fabricagdo de produtos quimicos organicos
Outros

Total

Valor exportado em
2010 (em US$)

12.989.156.609

5.468.689.621
5.408.422.956
4.945.184.038
4.454.156.455
4.280.420.959
3.172.579.853

2.563.995.528

1.999.265.967
1.574.666.881

24.627.770.442
71.484.309.309

Participagdo

nas

exportagoes

totais em

2010
18,2%
77%

7,6%
6,9%
6,2%
6,0%
4,4%

3,6%

28%
22%
34,5%
100%

Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.

Observa-se ainda, por meio da Tabela 4, que os setores Extracdo de outros minerais ndo metdlicos

e Fabricagdo de produtos derivados do petrdleo, que ocupavam a sexta e a oitava posi¢do no total das

exportacdes da Africa do Sul, com 4,4% e 3,2%, respectivamente, deixaram de compor a lista dos dez

principais setores exportadores.

Por outro lado, os setores industriais que tiveram a sua participacdo elevada foram Producdo de

ferro-gusa e de ferro-ligas e ExtracGo de minerais metdlicos ndo ferrosos. O primeiro passou da quinta

posicdo, com 6,1% do total das exportacGes, em 2005, para quarta, com 6,9% em 2010. Nesse periodo, o

segundo saiu da nona posi¢do, com 2,8%, para a sexta, com 6,0% da pauta.

Por Ultimo, o setor industrial de destaque da Africa do Sul foi Extragdo de minério de ferro, que

passou a integrar a lista dos principais produtos exportados apenas em 2010. Esse setor passou a ocupar a

terceira posicdo, com 7,6% do total e um montante vendido para o exterior de USS 5,4 bilhdes.
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ORIGEM DAS IMPORTAGOES DA AFRICA DO SUL

Os principais paises fornecedores do mercado da Africa do Sul, em 2005 e 2010, encontram-se ho
Gréfico 14. Destaca-se que as importacOes sul-africanas sdo relativamente concentradas, ou seja, os dez
principais paises detém aproximadamente 60% da pauta. A China, que passou de 9,0% do total da pauta
das importag¢des, em 2005, para 14,3%, em 2010, constitui-se o maior fornecedor do mercado da Africa do
Sul. A segunda posicdo é ocupada pela Alemanha, que apresentou um leve crescimento médio de 3,2% ao
ano nas compras externas sul-africanas, diminuindo a sua participa¢do de 14,0% para 11,3% no mesmo

periodo.

Gréfico 14 - Principais origens das importagdes da Africa do Sul (2005 e 2010)

2005 2010
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.

Os Estados Unidos e o Japao aparecem na terceira e quarta posi¢oes, com 7,2% e 5,2% do total das
compras externas do pais africano em 2010, respectivamente. Ambos os paises exibiram uma taxa média
anual de crescimento de 6,2% e 2,5%, respectivamente, no periodo 2005-2010. A quinta posi¢do é ocupada
pela Arabia Saudita, cuja participacdo permaneceu praticamente estavel, em torno de 7,0% do total. Esse
fato também é observado em relacdo aos demais paises, que mantiveram uma participacdo estavel, em

torno de 40%.
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O Brasil aparece somente na 162 posicdo entre os fornecedores do mercado da Africa do Sul. Em
2004, a economia brasileira vendeu para o pais africano apenas USS 1,3 bilhdo; cinco anos depois, essa cifra
manteve-se praticamente estdvel. Ainda assim, salienta-se que os Estados Unidos e o Brasil sdo os Unicos
dois paises localizados no continente americano entre os vinte maiores exportadores para o mercado sul-

africano.

PRINCIPAIS PRODUTOS DA PAUTA DE IMPORTAGOES DA AFRICA DO SUL

Os dez principais setores de importacdes da Africa do Sul, por CNAE trés digitos, em 2005 e 2010,
podem ser observados na Tabela 5. Nota-se que, tanto em 2005 como em 2010, esses dez principais
setores representam aproximadamente 45% do total da pauta importadora; portanto, levemente mais
concentrada do que a pauta das exportagdes. Observa-se ainda que os dois principais setores com maiores
produtos importados continuaram ocupando os mesmos lugares tanto em 2005 como em 2010. Esses
setores, por ordem, sdo Extragdo de petrdleo e gds natural e fabricagéo de automdveis, caminhonetas e

utilitdrios. No conjunto, eles participam com quase 20% do total importado pelo pais africano.

O setor Extragdo de petrdleo e gds natural participava, em 2005, com 11,8% do total importado
pela economia sul-africana, ou USS 6,5 bilhdes. Ja em 2010, essa participacdo aumentou para 14,2%, mas
com valor de USS 11,4 bilhdes, significando uma taxa média anual de crescimento em torno de 12,0%. Isso
demonstra uma relativa dependéncia da economia da Africa do Sul do setor energético mundial. Fato que é
reforgado pelas importagGes de Fabricagdo de produtos derivados de petrdleo, que passaram a ocupar, em

2010, a terceira posi¢ao entre os mais importados pelo pais, chegando a 4,4% do total.

As importacdes do setor Fabricagdo de automodveis, caminhonetas e utilitdrios tiveram uma
reducdo na participacdo no total da pauta, passando de 6,7%, em 2005, para 5,2%, em 2010, conforme
Tabela 5. Isso se traduz numa taxa média anual de crescimento de apenas 2,3% no periodo. O valor
registrado, em 2010, foi de USS 4,2 bilh&es. A quarta colocacdo ficou por conta de Fabricacédo de aparelhos
e equipamentos de telefonia e radiotelefonia e de transmissores de televisGo e rddio, que, em 2010,
participava com 4,1% do total da pauta importadora da Africa do Sul, com USS$ 3,3 bilhdes. Esse setor era o

terceiro colocado, em 2005, com 4,2% do total, o equivalente a USS 2,3 bilhdes.

Em sintese, observa-se que o perfil das importacdes da Africa do Sul é, essencialmente, composto
de petrdleo e derivados, gas natural, e produtos industrializados, como automdveis e caminhonetas,
aparelhos e equipamentos de telefonia e radiotelefonia e de transmissores de televisao e radio, e maquinas

e equipamentos de sistemas eletronicos para processamento de dados, entre outros.
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Tabela 5 - Dez principais setores das importagdes da Africa do Sul por CNAE trés digitos (2005 e 2010)

Participagdo
Valorimportado|  nas
Descri¢ao em2005 (em | importagGes
Uss) totais em
2005
111 Extragdo de petroleo e gas natural 6.474.153.450  11,8%
" Fabricagdo de automaveis, caminhonetas e 3708938504 67%

utilitarios
Fabricagdo de aparelhos e equipamentos de

322 telefonia e radiotelefonia e de transmissores 2.306.425.954  4,2%
de televisdo e radio
Fabricagdo de maguinas e equipamentos de

302 sistemas eletronicos para processamentode  2.304.464.531  4,2%
dados

Construgdo, montagem e reparagdo de

353 1.904.254.176  35%
aeronaves

245 Fabricagdo de produtos farmacéuticos 1.405.000.034  2,6%

0 Fabricagdo de maguinas e equipamentos de 12867197 23%
uso geral

26 Fabrmagao de outras maquuyu?s e L2082 2%
equipamentos de uso especifico

01 Fabricacdo de motores, bombas, L20080230 2%

compressores e equipamentos de transmissdo

232 Fabricacdo de produtos derivados do petrdleo ~ 1.132.775.775  2,1%

Outros 32.098.192.032  58,3%
Total 55.032.638.723  100%

Participagao
Valorimportado|  nas
Descri¢ao em2010 (em |importagGes
uss) totais em
2010
111 Extragdo de petrdleo e gas natural 11374445278 142%
1 Fabricado de automaveis, caminhonetas e L6335 5%

utilitarios
232 Fabricagdo de produtos derivados do petrdleo  3.559.225.523  4,4%

Fabricacdo de aparelhos e equipamentos de

322 telefonia e radiotelefonia e de transmissores ~ 3.290.342.763  4,1%
de televisdo e radio
Fabricagdo de maguinas e equipamentos de

302 sistemas eletrdnicos para processamentode  3.065.628.356  3,8%
dados

245 Fabricacdo de produtos farmacéuticos 2433.827.477  3,0%

Fabricacdo de motores, bombas,

291 ) . 2429697.093  3,0%
compressores e equipamentos de transmissdo

20 Fabricagdo de maquinas e equipamentos de 179687079 2%
uso geral

" Fabricagdo de pegas e acessrios para veiculos 15597683 19%
automotores

274 Metalurgia de metais ndo-ferrosos 1514153943  19%
Outros 44.946.204.243  56,1%
Total 80.139.282.104  100%

Fonte: UICC/Apex-Brasil, a partir de dados do UN Comtrade.

INTERCAMBIO COMERCIAL BRASIL — AFRICA DO SUL

CORRENTE DE COMERCIO

A soma do comércio Brasil-Africa do Sul apre

sentou crescimento médio anual de 21,4%, ao longo

periodo 2000-2008, passando de USS 530 milhdes para USS 2,5 bilhdes. Em 2009, ante o ano anterior,

houve uma queda do fluxo de comércio bilateral em

torno de 30%, totalizando USS 1,7 bilhdo. Apesar da

recuperacdo ocorrida em relagdo ao anterior, as relagdes comerciais entre Brasil e Africa do Sul, em 2010,

permaneceram ainda cerca de 20% abaixo do nivel registrado em 2008, conforme o Grafico 15.
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Gréfico 15 - Corrente de comércio Brasil e Africa do Sul (2000-2010)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil, a partir de dados do Ministério do Desenvolvimento, Industria e Comércio Exterior.
Nota: Corrente de comércio refere-se a soma das exportagées e importagdes.

O Griafico 15 explicita ainda que as exportag¢Oes brasileiras apresentaram uma trajetéria constante
de crescimento entre os anos 2000 e 2007, com uma taxa média anual de quase 30%. Por outro lado, entre
2007 e 2010, houve uma perda de dinamismo das exportacdes brasileiras, que decresceram 25%, passando
de USS 1,7 bilhdo para USS 1,3 bilhdo. J4 as vendas de produtos oriundos da Africa do Sul para o Brasil
foram muito modestas, com excegdao dos anos 2008 e 2010, quando a demanda brasileira por mercadorias
do pais africano alcangou os valores de USS 774 milhdes e USS 753 milhdes, respectivamente. Tal fato
contribuiu fortemente para o acimulo de saldos comerciais favoraveis a economia brasileira, observados a

seguir.

SALDO COMERCIAL

O Brasil tem sempre obtido saldos positivos na balanca comercial com a Africa do Sul, acumulando,
ao longo do periodo 2000-2010, USS 7,5 bilhdes. Tal fato é ratificado pelo Gréfico 16, que, por sua vez,
também evidencia o quanto o saldo comercial brasileiro representou em relagdo a corrente de comércio

bilateral. Nota-se que, na maioria dos casos, a parcela do saldo foi registrada positivamente e superior a
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30%. Apenas nos anos 2000, 2001 e 2010 a representatividade do saldo comercial do Brasil com a Africa do

Sul foi menor, com 14,1%, 19,4% e 27,0%, respectivamente.

Gréfico 16 - Saldo comercial entre Brasil e Africa do Sul (2000-2010)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil, a partir de dados do Ministério do Desenvolvimento, Industria e Comércio Exterior.

Um componente que pode ter colaborado para que o crescimento do saldo comercial brasileiro em
relagdo a Africa do Sul n3o fosse ainda maior refere-se ao comportamento da taxa de cambio real da
moeda brasileira e sul-africana vis-a-vis ao délar estadunidense, entre 2004 a 2010. O Grafico 17 mostra a
evolug3o da taxa de cAmbio real das moedas de Angola, Egito, Mogambique, Nigéria, Africa do Sul e Brasil.
Nota-se que a taxa de cambio real da moeda do pais sul-africano, o Rand, apresentou uma forte tendéncia
a desvalorizagdo, chegando a perder valor em mais de 20% no periodo 2008-2009. Apds esse periodo, a
moeda sul-africana voltou a se valorizar em relacdo ao ddlar estadunidense, encerrando o ano de 2010 com

uma desvalorizagdo acumulada de 9,4% em relagdo ao nivel de 2004.

Considerando-se o conjunto de cinco paises africanos e o Brasil, claramente a trajetéria da
valoriza¢dao real da moeda brasileira, entre 2004 e 2010, tendeu a ser mais expressiva, atingindo quase
40%. Em seguida aparecem as moedas do Egito e da Nigéria, com uma valorizagdo frente ao ddlar dos
Estados Unidos de 18% e 2,4%, respectivamente. J4 a moeda de Angola apresentou uma valorizagdao em
relacdo délar estadunidense, até 2008, de aproximadamente 20%, voltando a se desvalorizar apds esse
ano, encerrando 2010 com o mesmo nivel de 2004. Por fim, a maior desvalorizacdo entre as moedas
analisadas foi revelada pela moeda de Mogambique, que, em 2010, encontrava-se 35% mais desvalorizada

do que seis anos antes.
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Grafico 17 - Evolugdo do cambio real frente ao délar dos Estados Unidos (2004-2010)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do Euromonitor International.

PRINCIPAIS PRODUTOS EXPORTADOS PELO BRASIL PARA AFRICA DO SUL

A Tabela 6 apresenta os setores brasileiros que mais exportaram para a Africa do Sul nos anos de
2005 e 2010, segundo a classificacdo CNAE trés digitos. Observa-se que as vendas externas brasileiras para
aquele mercado foram relativamente concentradas. Os cinco principais segmentos industriais respondem,
em média, por 50% do total. Em 2010, a primeira posi¢do era ocupada pelo CNAE 151 ou setor Abate e
preparacgdo de produtos de carne e de pescado, com participacdo relativa de 14,7%, o equivalente a USS
192,4 milhdes. Cinco anos antes, esse segmento ocupava a segunda posi¢cao, com 11,6% do total das

vendas brasileiras ao pais africano, representando USS$ 158,0 milhdes.

Observa-se, ainda por meio da Tabela 6, que, em 2005, o setor Fabrica¢éo de caminhdes e 6nibus
ocupava a primeira posi¢do, com 13,3% da pauta exportadora brasileira para o mercado da Africa do Sul,
passando para a segunda posicdo em 2010, embora tenha aumentado sua participacdo para 14,4%. Ja o
CNAE 344 ou Fabricagdo de pegas e acessorios para veiculos automotores manteve-se na terceira posicao,

com 10,0% do total da pauta das exportagdes.
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Os setores exportadores brasileiros que sairam da lista dos dez principais, em 2010, foram o CNAE
341 ou Fabricag¢éo de automdveis, caminhonetas e utilitdrios, que ocupava a quarta posi¢cao, com 6,6% do
total da pauta, em 2005; o CNAE 153 ou Produg¢do de dleos e gorduras vegetais e animais, que estava na
quinta posi¢cdo, com 5,1% do total; e o CNAE 158 ou Fabricagdo de outros produtos alimenticios, que se
situava na nona posi¢ao, com 3,1%.

Tabela 6 - Dez principais setores exportados do Brasil para Africa do Sul (2005 e 2010)

Participagdo

Participagdo

nas Valor exportado nas
Descrigdo exportado em | exportagdes Descrigdo em2010 (em | exportagGes
totais em Us$) totais em
2005 2010
342 Fabricagdo de caminhdes e Gnibus 182.055.426  133% 151 Abate e preparagdo de produtos de carne e de pescado 192.659.003  14,7%
151  Abate e preparagdo de produtos de carne e de pescado ~ 158.645.885  11,6% 342 Fabricagdo de caminhdes e Onibus 188.229.777  144%
3 Fabricagdo de pegas e acessorios para veiculos 16089100 107% m Fabricagdo de pegas e acessorios para veiculos BLOTLSEE 100%
automotores automotores
341 Fabricagdo de automdveis, caminhonetas e utilitarios 91.105316  6,6% 156 Fabricagdo e refino de aglcar 56.616.726 43%
153 Produgdo de dleos e gorduras vegetais e animais 69.814.171  51% 131 Extragdo de minério de ferro 54.678.948 42%
Fabricagdo de geradores, transformad t
156 Fabricacio e refino de agicar 53353041 3.9% 3 elaétrri'cczfm € Beradores, ransiomadores emotores ——— ja g7 37%
160 Fabricagdo de produtos do fumo 51.983.741 3,8% 343 Fabricagdo de cabines, carrocerias e rebogues 44.815.167 3,4%
343 Fabricagdo de cabines, carrocerias e reboques 46.753.092  34% 160  Fabricagdo de produtos do fumo 44.253.610 3,4%

Fabricagdo de maquinas e equipamentos de uso na

M . 37.843.256 2,9%
extragdo mineral e construgdo

158 Fabricado de outros produtos alimenticios 42487639  31% 295

Fabricagdo de maquinas e equipamentos de uso na

295 o . 38.090.964  2,8% 011  Produgdo de lavouras temporarias 28.576.922 2,2%
extragdo mineral e construgdo
Outros 490.756.517  35,8% Outros 482.800.229 36,9%
Total 1371.135.092  100% Total 1309.974.026  100%

Fonte: UICC/Apex-Brasil, a partir de dados do Ministério do Desenvolvimento, IndUstria e Comércio Exterior.

Outros setores passaram a crescer de importancia na pauta exportadora brasileira para a Africa do
Sul, como o CNAE 156 ou Fabrica¢do e refino de agtcar, que passou da sexta posicdo, em 2005, com 3,9%
de participacdo, somando USS 53,3 milhdes, para a quarta, em 2010, com 4,3% de participacdo, somando
USS 56,6 milhdes. Ja os setores que passaram a compor a lista dos dez principais somente em 2010 foram
Extracdo de minério de ferro, na quinta posicdo, com 4,2% do total; FabricacGo de geradores,
transformadores e motores elétricos, na sexta posicdo, com 3,7%; Fabricagdo de mdquinas e equipamentos
de uso na extracdo mineral e construgcdo, na nona posi¢cao, com 2,9%; e Produgdo de lavouras tempordrias,

na décima posicdo, com 2,2%.

Salienta-se, contudo, que houve uma ligeira mudanga no perfil da composicdo dos produtos
brasileiros embarcados para o mercado sul-africano no periodo: ocorreu um leve aumento na participacdo
e no valor desses produtos nos setores relacionados a alimentos. Esses setores representavam 18,6% do
total, somando USS$ 254,3 milh&es em 2005, e passaram para 21,3%, somando USS 277,8 milh&es cinco

anos depois.
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PRINCIPAIS PRODUTOS IMPORTADOS PELO BRASIL DA AFRICA DO SUL

A Tabela 7 traz os dez setores econdmicos da Africa do Sul mais importados pelo Brasil, em 2005 e
2010, classificados por CNAE trés digitos. Nota-se que, nesse periodo, as compras externas brasileiras
cresceram, em média, 17,1% ao ano, passando de USS 345,1 milhdes para USS 753,4 milhdes. A pauta das
exportacdes da Africa do Sul para o Brasil é altamente concentrada nesses dez principais setores. O CNAE
132 ou Metalurgia de metais ndo ferrosos manteve-se na primeira colocacdo entre os maiores
exportadores da Africa do Sul para o Brasil. Em 2005, esse setor participava com 35,8% do total, o
equivalente a USS 500,1 milhdes e, cinco anos mais tarde, subiu para 37,4%, representando um montante
de USS 998,33 milhdes, o que equivale a um crescimento médio anual de quase 15%.

Tabela 7 - Dez principais setores importados pelo Brasil da Africa do Sul (2005 e 2010)

Participagdo

Participagdo

Valorimportado|  nas Valorimportado|  nas
Descrigdo em2005 (em | importacdes Descrigdo em2010 (em | importagdes
uss) totais em uss) totais em
2005 2010
274 Metalurgia de metais ndo-ferrosos 63.567.176  18,6% 274 Metalurgia de metais ndo-ferrosos 151.890.867  20,2%
271 Produgdo de ferro-gusa e de ferroligas 56.901.337  16,7% 100 Extragdo de carvdo mineral 85.879.740  11,4%
242 Fabricagdo de produtos quimicos organicos 3121150 97% 272 Siderurgia 84.471.987  11,2%
100 Extragdo de carvéo mineral 32463961  9,5% 341 Fabricagdo de automdveis, caminhonetas e utilitarios 76.05.787  10,1%
272 Siderurgia 25174863 74% 242 Fabricagdo de produtos quimicos organicos 72454602 9,6%
Fabricagdo d ori jcul
3qy | "aUICALO G Pecas B aTesOrios para vlutos 19083 64% 1 Produio de ferro-gusa e de ferroligas 54130500 7%
automotores
245 Fabricagdo de produtos farmacéuticos 17.979.104  53% 243 Fabricagdo de resinas e elastomeros 36982941 49%
132 Extragdo de minerais metdlicos ndo-ferrosos 16.680.841  49% 241 Fabricagdo de produtos quimicos inorganicos 23672803 3,1%
341 Fabricagdo de automéveis, caminhonetas e utilitdrios 8920823 2,6% 132 Extragdo de minerais metdlicos ndo-ferrosos 20381025  3,0%
Fabricagdio de fibras, fios, cabos e filamentos conti
qay  "oONIAGOCETION, S, CRNOS EAMENIOSCONUIMOS g o3 135 2% 245 Fabricagio de produtos farmacéuticos 8477491 25%
artificiais e sintéticos
QOutros 55.913.362  164% QOutros 127.028.701  16,9%
Total 341547475  100% Total 753431144 100%

Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do Ministério do Desenvolvimento, Industria e Comércio Exterior.

Os setores Extracdo de carvdo mineral e siderurgia apareciam, em 2010, na segunda e terceira
posicdo na lista dos dez principais produtos exportados pelos sul-africanos para o mercado brasileiro, com
11,4% e 11,2 % do total, respectivamente. Em 2005, esses setores, na ordem, ocupavam a quarta posicao,

com 9,5%, e a quinta, com 7,4%.

O setor que ganhou destaque na pauta exportadora da Africa do Sul para a economia brasileira foi
o CNAE 341 ou Fabricagéo de automoveis, caminhonetas e utilitdrios, que saiu da nona posi¢do, com 2,6%,
em 2005, para a quarta posi¢do cinco anos mais tarde, ganhando 7,5 pontos percentuais. Isso significa um
crescimento médio anual de 53,5% ao longo do periodo. J4 o setor Fabricagdo de produtos quimicos
inorgdnicos passou a compor a lista dos dez principais apenas em 2010, com uma participacdo de 3,1%,
estabelecendo-se na oitava posigdo.
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INDICADORES DE COMERCIO BRASIL — AFRICA DO SUL

Esta segao apresenta um conjunto de indicadores que estdo envolvidos nas trocas comerciais
internacionais e que também afetam o comércio bilateral existente entre Brasil e Africa do Sul. A sua
andlise é importante para a compreensdo da estrutura das relagdes comerciais entre os dois paises. Na
abordagem dos indicadores frequentemente é utilizado o conceito de “Medida de Intensidade Tecnoldgica”
empregado para classificar os setores econ6micos envolvidos nas trocas comerciais entre dois paises. Este
estudo adota a classificacdo apresentada no Quadro 1 para mensurar a intensidade tecnolégica dos

produtos comercializados entre Brasil e Africa do Sul.

Quadro 1 - Taxonomia da medida de intensidade tecnoldgica e
respectivos setores da economia

Produtos Primarios Agricolas, Minerais e Energéticos
Industria Agroalimentar, Industria Intensiva em Outros Recursos
Inddstria Intensiva em Recursos Naturais Agricolas, Inddstria Intensiva em Recursos Minerais e Inddstria

Intensiva em Recursos Energéticos.

Bens industrials de consumo nao-duraveis mas tradicionais:
Industria Intensiva em Trabalho ou Tradicional Téxteis, Confecges, Couro e Calgado, Ceramico, Produtos

Basicos de Metais, entre outros.

Industria Automobllistica, Industria Siderurgica e os Bens

Industria Intensiva em Escala Eletronicos de Consumo [1]

Fornecedores Especializados Bens de Capital sob Encomenda e Equipamentos de Engenharia.
Setores de Quimica Fina (produtos farmaceuticos, entre outros),

Industria Intensiva em P&D componentes eletronicos, Telecomunicagéo e Inddstria
Aeroespacial.

Fonte: Holland e Xavier (2004).

[1] Os bens eletronicos de consumo sdo especificados em trés linhas basicas: (a) Video —
televisores, videocassete e cdmera de video; (b) Audio — radio, auto-radio, cd player, toca-
discos, sistema de som etc.; (c) Outros Produtos — forno de microondas, calculadoras,
aparelhos telefonicos, geladeiras, instrumentos musicais, entre outros.

A andlise das exportagdes brasileiras para a Africa do Sul, no periodo 2005-2010, mostra uma
reorientacdo em direcdo aos produtos primarios, que passaram de 18,4% do total da pauta para 25,4%,
tornando-se assim o segundo principal setor exportador em 2010, conforme o Gréfico 18. Em
contrapartida, houve uma perda de relevancia dos produtos manufaturados, com a maioria dos setores
registrando perda de participacdo, com destaque para os Manufaturados intensivos em economias de
escala, cuja participacdao declinou de 39,4% para 35,4% ao longo do periodo. Embora mais sutil quando
comparado ao que tem ocorrido com outros paises, percebe-se também um processo de reprimarizacao da
pauta de exportagdo brasileira para a Africa do Sul. Em cinco anos, a participagdo das manufaturas no total

exportado para aquele mercado teve queda, passando de 62,6%, em 2005, para 59,6% em 2010.
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Grafico 18 — Exportagdes brasileiras para a Africa do Sul por intensidade tecnolégica (2005 e 2010)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do Ministério do Desenvolvimento, Industria e Comércio Exterior brasileiro.

Em 2010, o setor mais exportado foi Abate e preparacdo de produtos de carne e de pescado,
pertencente ao grupo de produtos primarios, representando 14,7% do total, ou USS 192,7 milhdes. Em
2005, esse setor ocupava a segunda posicao entre os principais setores de exportacdo, com participacao de
11,6% (USS 158,6 milhdes). Esse desempenho explica, em boa parte, o avanco da participacdo dos produtos
primarios no total das exportacdes. Ja o principal responsavel pela reducdo da participacdo dos
Manufaturados intensivos em economias de escala foi FabricacGo de automdveis, caminhonetas e
utilitdrios. A sua participacdo no total da pauta brasileira para a Africa do Sul declinou de 6,6% (USS 91,1
milhdes), em 2005, para apenas 1,8% (USS 23,6 milhdes) em 2010. Isso levou a sua saida da lista dos dez
principais produtos brasileiros exportados para aquele mercado, apds ter ocupado a quarta posicao em

2005.

Apresentada a intensidade tecnoldgica dos setores econ6micos no intercambio comercial entre

Brasil e Africa do Sul, apresentam-se, a seguir, os indicadores de comércio entre os dois paises. Para efeitos

de comparacdo com os paises da Africa, foram incluidos também os dados de Angola, Egito, Mogambique e
Nigéria.
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INDICE DE COMPLEMENTARIDADE DE COMERCIO (ICC)

O indice de Complementaridade de Comércio (ICC) fornece informagdes sobre as perspectivas de
integracdo comercial entre dois paises. Entre Brasil e Africa do Sul, o ICC é obtido comparando-se a pauta
de exporta¢des do Brasil com a pauta de importacdes da Africa do Sul. Por meio dessa comparagdo, é
possivel verificar em que medida os produtos exportados pelo Brasil para o mundo coincidem com os
produtos importados pela Africa do Sul. Um indice igual a zero significa que ndo ha complementaridade
entre as importagdes e as exportacGes dos paises analisados. Em contrapartida, se esse indice for igual a
100, quer dizer que as pautas sdo perfeitamente complementares, ou seja, que um pais exporta para o

mundo exatamente o que o outro importa deste.

No periodo 2004-2009, o valor do ICC entre Brasil e Africa do Sul apresentou dois momentos
distintos. Entre 2004 e 2007, o indice registrou uma elevagdo, passando de 50,6 para 54,7, conforme o
Grafico 19. No entanto, a partir de 2008, o indice apresentou uma tendéncia de queda expressiva,
declinando para 49,0 em 2009. Portanto, ao longo do periodo examinado, houve uma pequena redugao do

ICC, denotando uma queda do grau de complementaridade entre os dois paises.

Considerando-se os demais paises da Africa examinados, também se percebe uma tendéncia de
queda do ICC, a excegdo de Angola, entre os anos 2004 e 2009. No Egito, a queda foi ainda mais intensa do
que na Africa do Sul, com o ICC passando de 62,3, em 2004, para 55,7 em 2009. O grau de
complementaridade do Brasil com Mogambique e Nigéria mostrou o mesmo padrao daquele observado
com a Africa do Sul, elevando-se, nos primeiros anos de analise, para depois declinar e atingir, em 2009, um
patamar inferior daquele obtido em 2004. Apds as mudancas ocorridas ao longo do periodo, a Africa do Sul
manteve-se, entre os paises africanos examinados, com o segundo maior grau de complementaridade
comercial com o Brasil em 2009. Constata-se, assim, que o grau de complementaridade de comércio do
Brasil com seus parceiros comerciais africanos, que ja ndo era elevado em 2004, com o ICC variando entre

40 e 60, se tornou ainda menor em 2009.
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Gréfico 19 — indice de Complementaridade de Comércio entre Brasil - Africa do Sul e Brasil - Paises
Selecionados
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do Comtrade/ONU.

iNDICE DE INTENSIDADE DE COMERCIO (IIC)

O indice de Intensidade de Comércio (IIC) determina em que medida o valor das exportagdes de um
pais para outro é maior ou menor do que seria esperado, de acordo com a participagdo do pais exportador
no comércio mundial. O célculo desse indice entre Brasil e Africa do Sul é obtido pela razdo entre a
participacdo das exportagGes brasileiras nas importagdes sul-africanas e a participacdao das exportagdes
brasileiras no resto do mundo. Um valor superior a unidade significa que as exportagdes brasileiras para o
mercado da Africa do Sul sdo maiores do que seria de se esperar a partir do market share do Brasil no
comércio mundial. A andlise da evolu¢do desse indice ao longo do tempo mostra se os dois paises estdo
apresentando uma maior ou menor tendéncia de comercializar entre si. Portanto, quanto maior o

indicador, maior a intensidade de trocas entre os parceiros.

Na série do IIC do Brasil com a Africa do Sul, entre 2004 e 2009, conforme o Gréfico 20, houve uma
qgueda, passando de 2,17, em 2004, para 1,61 em 2009, mantendo-se sempre acima de 1, ao longo do
periodo. Ou seja, embora tenha ocorrido uma pequena redugdo da intensidade de comércio Brasil-Africa
do Sul, ela se manteve acima da média brasileira ao longo do periodo examinado. Em relagdo aos demais
paises da Africa, também houve um declinio da intensidade de comércio com o Brasil ao longo do periodo,

a excecao de Angola, onde esse indice passou de 5,6 para 6,9, o que tornou esse pais o pais da regido com
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maior intensidade comercial com o Brasil. A redu¢cdo mais expressiva do indice ocorreu com a Nigéria,
passando de 3,5 para 2,8 entre 2004 e 2009. Em relacdo a Mogambique, embora a redugdo ndo tenha sido
significativa, foi o pais com o qual o Brasil apresentou a menor intensidade de comércio durante todo o
periodo 2004-2009, com o IIC, na maior parte do tempo, inferior a unidade, chegando a apenas 0,73 em
2009. Com relagdo ao Egito, o lIC declinou de 3,0 para 2,6 entre 2004 e 2009, tornando esse pais o pais da
regidao com o qual o Brasil apresentou a terceira menor intensidade comercial em 2009. Vale destacar que,
embora tenha declinado para quase todos os paises examinados na regido, os valores do IIC ainda se
situam em patamares acima da unidade, mostrando que as exportacdes brasileiras ainda apresentam uma

maior intensidade para aquela regido em relagdo ao resto do mundo.

Grafico 20 - indice de Intensidade de Comércio — Brasil-Africa do Sul e
Brasil-Paises Selecionados
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do Comtrade/ONU.

A queda do 1IC com a Africa do Sul ndo é necessariamente negativa, pois pode indicar apenas um
movimento de diversificacdo da pauta de exportacdo do Brasil em dire¢do a outros mercados, objetivo da
politica comercial do pais nos ultimos anos. Assim, o IIC com um determinado pais pode declinar, ainda que
a participagao brasileira em suas importagdes aumente, desde que o ganho da participagdo das
exportacdes brasileiras nos demais paises do mundo for superior aquele verificado no pais em questdo. De

fato, entre 2004 e 2009, houve uma diversificacdo dos destinos das exportagdes brasileiras, com a
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participacdo da Asia® no total das vendas do Brasil, por exemplo, aumentando de 15,1% para 26,3%. No
entanto, houve uma redugdo na participacdo das exportacdes brasileiras nas importacdes da Africa do Sul,
de 2,4% para 1,7%, ao longo do periodo, mostrando uma perda de mercado do Brasil naquele pais, levando

a queda da intensidade de comércio.

INDICE DE DIVERSIFICACAO/CONCENTRACAO DAS EXPORTAGCOES — iNDICE DE HERFINDAHL-
HIRSCHMAN (HHI)

O indice de Herfindahl-Hirschman (HHI) indica se o valor das exportagdes de um pais esta
concentrado em poucos produtos. Paises com HHI menor do que 1000 sdo considerados de baixa
concentragdo, ou seja, o valor de suas exportagdes ndo estd concentrado em alguns produtos. Paises com
HHI entre 1000 e 1800 sdo considerados de concentragdo moderada, e paises com HHI superior a 1800

apresentam uma situagdo em que a pauta exportadora esta concentrada em poucos setores.

Os paises em desenvolvimento possuem frequentemente um indice de concentragdo de
exportacdes bastante elevado. Ainda que suas pautas exportadoras possam apresentar alguma
diversificacdo, o valor de suas exportacdes estda concentrado em poucos produtos primarios — em geral,
commodities, cujos precos tendem a oscilar fortemente em horizontes temporais longos, o que deixa as
economias desses paises muito expostas as mudangas que ocorrem no cendrio internacional. Quanto maior
for o valor do indice de concentragdo das exportagSes de um pais, maior também serd sua dependéncia em

relacdo aos diferentes contextos mundiais.

A andlise do HHI mostra que a pauta de exportacdes brasileiras para a Africa do Sul é
moderadamente concentrada, com o valor do indicador situando-se entre 1500 e 1900 pontos para o
periodo 2005-2010, conforme o Grafico 21. Essa constatagdo condiz com a configuracdo da pauta de
exportacgdes brasileiras para aquele pais ao longo do periodo, pois, tanto no primeiro como no ultimo ano
examinado, os dez principais produtos importados, de acordo com a classificacdo CNAE trés digitos,
representavam uma parcela superior a 60% das exporta¢des brasileiras para a Africa do Sul. Em 2010,
63,1% das vendas brasileiras para a Africa do Sul concentraram-se em dez setores, com destaque para
Abate e preparacdo de produtos de carne e de pescado (14,7%) e Fabricagdo de caminhdes e 6nibus

(13,5%).

% Asia exclusive Oriente Médio, de acordo com a classificagdo do ALICE-Web.
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Grafico 21 - indice de Concentragdo das Exportagdes (indice de Herfindahl-Hirschman)
Brasil-Africa do Sul e Brasil-Paises Selecionados
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do Comtrade/ONU.

No entanto, percebe-se que houve uma tendéncia de queda do HHI para a Africa do Sul ao longo
desse periodo, com o indice passando de 1934, em 2005, para 1569 em 2010. Como resultado, as
exportac¢des brasileiras para o mercado sul-africano passaram a apresentar o menor grau de concentragado
entre os paises da Africa. O grau de concentracio das exportagdes brasileiras também caiu para
Mocambique, chegando a 1788 em 2010. Contudo, houve uma elevagao do indice nos demais paises da
regido examinados, fazendo com que a pauta exportadora se tornasse concentrada em poucos setores em
Angola, Egito e Nigéria, de acordo com os limites estabelecidos anteriormente. No Egito, o HHI passou de
3571 para 3859, entre 2005 e 2010, tornando esse pais o pais da regido onde as exportagdes brasileiras
apresentaram a maior concentragao em 2010, além de uma grande oscilagdo ao longo do periodo. Na
Nigéria ocorreu o maior incremento do HHI, com o indice atingindo a 3297 em 2010, muito acima do nivel

observado em 2005, que foi de 2371.

A partir da analise prévia, é possivel constatar que o grau de concentracdo das exportagles
brasileiras para os paises examinados da Africa mostra resultados dubios, elevando-se em alguns casos e

caindo em outros. No entanto, em todos os paises, o grau de concentra¢cdo se mostrou ou moderado ou
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elevado, sinalizando que a politica de diversificacdo setorial das exporta¢cdes do pais ndo tem sido

plenamente bem-sucedida naquela regido nos ultimos anos.
INDICE DE COMERCIO INTRASSETOR INDUSTRIAL

O indice de Comércio Intrassetor Industrial mostra a dindmica do comércio exterior entre paises
gue tém em comum um mesmo setor produtivo. Supondo que os paises A e B tenham industrias
automobilisticas desenvolvidas, essas industrias, apesar de poderem ser competidoras no cendrio
internacional, sdo, na verdade, parceiras. Pecas de veiculos produzidas em grande escala no pais A
abastecem ndo apenas o mercado interno, mas também o pais B. Industrias do pais B que sdao especialistas
na fabricacdao de determinados itens automotivos suprem tanto os automdveis locais quanto os do pais A.
Assim, as industrias de ambos os paises cooperam entre si, gerando o chamado Comércio intrassetor
industrial. Dessa forma, mesmo que ndo haja complementaridade no comércio entre os dois paises, as

trocas entre eles podem ser elevadas devido a existéncia de comércio intrassetor industrial.

E essa modalidade de comércio que explica, por exemplo, porque o valor de trocas comerciais
entre paises desenvolvidos que possuem estruturas econdmicas similares, centradas em produtos com
maior conteudo tecnolégico, é mais alto do que o valor de trocas comerciais entre paises subdesenvolvidos
e em desenvolvimento que, em geral, exportam produtos primarios ou intensivos em trabalho. O indice de
comércio intrassetor industrial pode variar entre 0 e 1. Se esse indicador alcangar um valor igual a unidade,
todo o comércio serd intrassetorial. Por outro lado, atingindo um valor igual a 0, o comércio sera
tipicamente inter-setor industrial, ou seja, os paises apresentariam uma diversidade em sua pauta
comercial, ou seja, um bem comercializdvel ou é importado ou é exportado, mas ndo ambos. De maneira
geral, quando o indice for maior do que 0,5, prevalece o comércio intrassetor industrial; caso contrario, o

comércio bilateral sera inter-setorial.

A Tabela 8 mostra os setores em que prevalece o comércio intrassetor industrial entre Brasil e
Africa do Sul.?® Esse tipo de comércio tem sido relativamente alto entre os dois paises, dado o perfil do
comércio bilateral, predominantemente de produtos manufaturados, embora tenha declinado nos ultimos
anos, contribuindo para reduzir o escopo para a existéncia de comércio intrassetor industrial. No entanto,
ha muitos setores em que ele é relevante. Os setores econ6micos nos quais predomina o comércio
intrasetor industrial, representados por CNAE dois digitos, em 2010, eram seis (13, 22, 23, 24, 25 e 30), com
o setor Extragdo de minerais metdlicos apresentando a maior relevancia na pauta de exportagées totais do

Brasil para o mercado sul-africano.

* A classificagdo setorial empregada no calculo do indice de comércio intrassetorial é a Classificacio Nacional de Atividades Econdmicas (CNAE),
versdo 1.0, detalhada em trés digitos.
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Em cinco desses seis setores houve um aumento do indice de comércio intrassetor industrial no
periodo 2005-2010, e, em todos, o indice se situava acima de 0,65 no final do periodo. Em varios deles
ocorreu um aumento expressivo desse tipo de comércio, com destaque para o setor Fabrica¢Go de
mdquinas para escritdrio e equipamentos de informdtica, que passou de apenas 0,013, em 2005, para 0,851
em 2010. Aumento similar ocorreu com o setor Edicéo, impressdo e reprodugdo de gravagbes, com o indice
de comércio intrassetor industrial atingindo 0,849 no final do periodo examinado. O setor Fabricagdo de
artigos de borracha e de material pldstico era o que apresentava o maior indice em 2010, alcangando
0,925, resultado do significativo aumento observado em Fabricagéo de artigos de borracha, que cresceu de

0,076 para 0,925 ao longo do periodo.

Tabela 8 — Comércio Intrassetor Industrial — Brasil - Africa do Sul

Descrigao 2005 2006 2007 2008 2009 2010
13 Extragdo de minerais metalicos 0,709 0,758 0,993 0,583 0,942 0,712
22 Edicdo, impressao e reproducgao de gravacées 0,017 0,255 0,144 0,442 0,408 0,849
221 Edigdo; edi¢do e impressao 0,004 0,280 0,774 0,756 0,030 0,631
222 Impressao e servigos conexos para terceiros 0,085 0,201 0,011 0,238 0,857 0,984
223 Reproducgdo de materiais gravados - 093 0,051 0,164 0,926 0,796
23 Refino de petroleo,ﬂ elabo’ragao de combustiveis 0161 0415 0621 0700 0699 0765
nucleares e producdo de alcool
232 Fabricagdo de produtos derivados do petréleo 0,132 0,127 0,614 0,794 0,920 0,779
24 Fabricagdo de produtos quimicos 0,998 0948 0,899 0,891 0,756 0,657
242 Fabricacdo de produtos quimicos organicos 0,824 0,562 0,598 0,648 0,607 0,534
243 Fabricacdo de resinas e elastomeros 0,198 0,032 0,097 0,801 0,808 0,692
245 Fabricagdo de produtos farmacéuticos 0,326 0,221 0,195 0,181 0,506 0,459
248 Fabricagdo de tintas, vernizes, esmaltes, lacas e 0287 0907 0663 0589 0718 0783

produtos afins

25 Fabricagdo de artigos de borracha e de material plastico 0,133 0,248 0,217 0,256 0,617 0,925

251 Fabricagdo de artigos de borracha 0,076 0,360 0,177 0,071 0,657 0,925
Fabricacio de maaui t6ri . t

30 a ‘rlcagao’ -e magquinas para escritorio e equipamentos 0013 0021 0052 0972 0112 0851
de informatica
Fabricagdo de mdaquinas e equipamentos de sistemas

302 . 0,004 0,020 0,052 0,977 0,231 0,451
eletronicos para processamento de dados

Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do Ministério do Desenvolvimento, Industria e Comércio Exterior brasileiro.

iINDICE DE ESPECIALIZAGAO EXPORTADORA (IEE)

O indice de Especializacdo Exportadora (IEE), na relagdo comercial entre dois paises, aponta se o
pais A é mais especialista na exportacdo de determinado produto do que o pais B. Neste estudo, esse indice
compara a participagdo das exportacdes de determinados setores brasileiros para o mundo com a

participacao das exportagdes sul-africanas dos mesmos setores para o mundo. Um valor do IEE superiora 1
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sugere que, no setor analisado, o Brasil tem vantagem de especializagdo exportadora em relacdo & Africa

do Sul.

Aideia é que se um pais é mais especialista do que o outro, existe oportunidade de comércio entre
eles, com o pais A exportando para o pais B. No entanto, esse indicador sé faz sentido se analisado junto ao
indice de complementaridade entre os dois paises. Isso porque a especializagdo exportadora aumenta o
potencial de venda do pais A para o pais B, mas é preciso, sobretudo, que o pais B necessite adquirir o

produto exportado pelo pais A.

A Tabela 9 mostra os principais setores em que o Brasil foi mais especialista do que a Africa do Sul
em 2009. Em todos também ha um elevado grau de complementaridade entre a pauta de exportagdo
brasileira e a de importac¢do sul-africana, com o indice chegando a 100 no caso de Produg¢do de dlcool,
Producgédo e distribuicdo de energia elétrica; e Fabricagdo de mdquinas, aparelhos e equipamentos de
sistemas eletrénicos dedicados a automagdo industrial e controle do processo produtivo. No entanto, os
produtos em que o Brasil é mais especialista do que a Africa do Sul ndo tém participagdo significativa na
pauta de importagdes sul-africanas, apresentando, todos, participagdo inferior a 5%. A Unica excegdo
ocorre em Extragdo de petrdleo e gds natural, com participacdo de 16,4% na pauta, mas que ainda nao
importa do Brasil, tendo a Arabia Saudita como sua principal fornecedora, com 26,1% do total. Em quatro
produtos em que o Brasil foi mais especialista do que a Africa do Sul em 2009, o pais também era o
principal fornecedor para aquele mercado, com destaque para Fabricagdo e refino de agucar, que detinha
75% do mercado, mas, novamente, o produto apresentava uma participagdo de apenas 0,1% nas
importagdes totais do pais. Portanto, mesmo que haja um esfor¢co para aumentar as exportagdes desses
produtos, o impacto ndo devera ser muito significativo, devido a sua pequena relevancia nas importagdes

da Africa do Sul.
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Tabela 9 — indice de Especializagdo Exportadora — Africa do Sul

Participagcao
Participagao | Participagao do principal
do setor nas | do Brasil nas L. fornecedor
) ) - X - Principal
Descricao 1CC 2009| importag¢des | importacoes nas
,_ . Fornecedor | . "
da Africa do | Africa do Sul importagdes
Sul do setor 2009 Africa do Sul
do setor

Setor/
CNAE
193

Fabricagdo de calgados 21,22 51,14 0,89% 1,47% China 72,5%
157 Torrefagdo e moagem de café 18,17 59,99 0,05% 4,77% Alemanha 19,6%
111 Extragdo de petrdleo e gas natural 12,98 98,73 16,35% Ardbia Saudita 26,1%
156 Fabricagdo e refino de agtcar 8,00 57,68 0,10% 75,03% Mogambique* 7,0%
191 Curtimento e outras preparagdes de couro 5,83 64,85 0,10% 18,94% Uruguai* 19,0%
234  Produgéo de dlcool 5,04 100,00 0,01% 59,83% Zimbabue* 30,0%
160 Fabricacdo de produtos do fumo 4,77 78,77 0,33% 39,54% Zimbabue* 12,0%
401 Produgdo e distribuigdo de energia elétrica 3,42 100,00 0,33% Mogambique 83,4%
32 Fab.ricacéo d(.e aparelhosee.zquipamentos d.e felefolni.ae 319 59,76 3.78% 0,13% China 30,7%
radiotelefonia e de transmissores de televisdo e radio
293 Fabn.cac;ao de trétores ede maqu~|nas e eqmpamen.tos ‘para 2,46 66,53 0,46% 9,19% Alemanha 11,3%
a agricultura, avicultura e obtengdo de produtos animais
174  Fabricagdo de artefatos téxteis, incluindo tecelagem 2,43 50,42 0,11% 0,24% China 47,7%
316 Fabri(.:agéo de material elétrico para veiculos - exceto 225 81,80 0,30% 139% Alemanha 17.6%
baterias
245  Fabricagdo de produtos farmacéuticos 2,23 58,89 3,02% 0,38% Alemanha 11,8%
251 Fabricagdo de artigos de borracha 1,88 59,59 1,02% 0,99% China 16,6%
Fabricagdo de maquinas, aparelhos e equipamentos de
333 sistemas eletronicos dedicados a automacdo industrial e 1,69 100,00 0,18% 0,80% Alemanha 17,7%

controle do processo produtivo
Fabricagdo de motores, bombas, compressores e

291 ) . 1,62 54,34 2,73% 1,41% Alemanha 26,8%
equipamentos de transmissdo

344 Fabricagdo de pegas e acessorios para veiculos automotores 1,55 84,65 1,97% 3,39% Alemanha 33,7%

201 Desdobramento de madeira 1,51 72,14 0,15% 3,96% Malasia 38,5%

243  Fabricagdo de resinas e elastdmeros 1,45 53,23 1,34% 2,87% Alemanha 11,8%

158 Fabricagdo de outros produtos alimenticios 1,38 64,28 0,73% 5,14% Itélia 5,5%
Fabricagdo de artigos de cutelaria, de serralheriae .

284 ) 1,29 51,74  0,66% 1,13% China 28,8%
ferramentas manuais

155 Moagem, fabricagéo.de Produtos amilaceos e de ragdes 118 5168 0,96% 6,66% Tailandia 55,1%
balanceadas para animais

252  Fabricagdo de produtos de plastico 1,15 70,41 1,12% 0,42% China 19,9%

301 Fabricagdo de maquinas para escritorio 1,14 66,50 0,19% 0,00% China 36,2%

275 Fundicdo 1,13 90,79  0,03% 0,00% China 50,4%

282 Fabricagdo de tanques, caldeiras e reservatérios metalicos 1,05 68,48 0,14% 0,59% Franca 59,3%
Fabricagdo de outras maquinas e equipamentos de uso

29 especiffco 4 auie 1,02 5818  1,84% 0,39% Alemanha 26,7%

313 Fabricagdo de fios, cabos e condutores elétricos isolados 1,01 84,72 0,27% 0,43% China 26,0%

Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do Ministério do Desenvolvimento, Industria e Comércio Exterior brasileiro.
Nota: * Principal fornecedor, depois do Brasil.

Vale ressaltar que, em boa parte dos produtos em que o Brasil foi mais especialista do que a Africa
do Sul em 2009, a China e a Alemanha eram os principais fornecedores daquele mercado, com cada pais
detendo a maior parcela das importagdes sul-africanas em nove produtos. Chama a atengao os casos de
TorrefagGo e moagem de café, e de Fabricagdo de calgcados, em que o Brasil teve os mais elevados indices
de especializagdo exportadora em relagdo a Africa do Sul, de 21,2 e 18,2, respectivamente. Embora o grau
de complementaridade entre Brasil e Africa do Sul também fosse elevado nesses produtos, China e
Alemanha eram, respectivamente, os maiores fornecedores sul-africanos, com larga vantagem em relagdo

ao Brasil. No caso de Torrefagdo e moagem de café, a participagao brasileira na pauta de importagdo da
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Africa do Sul era de 4,8%, enquanto a da Alemanha era de 19,6%. Em relac3o & Fabricagdo de cal¢ados, a
situacdo era ainda pior, pois o Brasil detinha uma parcela de apenas 1,5% das importagdes sul-africanas,

enquanto a China supria 72,5% do total importado pelo pais.

iNDICE DE PRECOS E iNDICE DE QUANTUM

Neste estudo, o calculo do indice de Precos e do Indice de Quantum (quantidade) mede,
respectivamente, a influéncia do preco e da quantidade dos produtos exportados no aumento ou na
diminuicdo do valor das exportacdes brasileiras para o mercado sul-africano. No periodo 2005-2010,
conforme o Grafico 22, percebe-se o maior dinamismo dos precos de exportagdo em relagdo ao quantum
exportado. O Unico ano em que a variagao do quantum superou a dos pregos foi 2007, com elevagdes de
11% e 9%, respectivamente. Nos demais anos, a evolugdao do valor exportado teve uma influéncia mais
positiva do comportamento dos pregos do que do quantum. Por sinal, em quatro dos seis anos examinados,
o indice de quantum registrou queda, mostrando que o valor exportado pelo Brasil para a Africa do Sul, no
periodo em questdo, foi sustentado pelo bom desempenho dos precos de exportacdo. O ano em que o
valor das exportacdes mostrou a maior expansdo foi 2005, com pregos e quantum elevando-se em 15%,

proporcionando um aumento de 32% das exportagdes.

Em 2009, ocorreu o pior desempenho das exportagdes, com uma queda de 28%, explicada, em
grande parte, pela queda do quantum, que chegou a 26%, devido a crise financeira internacional. Em 2010,
com a recuperagdo econémica mundial, novamente os precos das exportacées foram os maiores
protagonistas da recuperac¢do do nivel de comércio bilateral Brasil-Africa do Sul, com uma elevagdo de 11%,
enquanto o quantum exportado apresentou nova queda, agora de 2%, gerando um crescimento de 4% das

exportacdes brasileiras para o mercado sul-africano.
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Grafico 22 — Crescimento de Valor, indice de Pregos e indice de Quantum das exportagdes brasileiras para
a Africa do Sul

32%
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do Comtrade/ONU.

O maior dinamismo dos precos de exportacdo, em relacdo a quantidade exportada para a Africa do
Sul, no periodo examinado, ja reflete a mudanca do perfil da pauta de exportagdo do Brasil para aquele
pais. Conforme foi destacado anteriormente, as exportagdes brasileiras se tornaram mais dependentes de
produtos primarios, que, a exce¢ao de 2009, tém mostrado uma forte elevagdo de precos no mercado

internacional.
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OPORTUNIDADES PARA OS PRODUTOS BRASILEIROS NO MERCADO SUL-AFRICANO

INTRODUGAO A METODOLOGIA DE SELEGAO DE OPORTUNIDADES COMERCIAIS

As oportunidades para os exportadores brasileiros no mercado sul-africano foram identificadas por
meio de uma metodologia desenvolvida pela Apex-Brasil que pode ser encontrada no Anexo 1. Aqui sao

apresentados apenas os conceitos que serao utilizados mais a frente.

O primeiro passo da metodologia consiste em levantar os produtos que a Africa do Sul importou de
todo o mundo entre 2002 e 2009.” Cruzando-se esses produtos com aqueles que o Brasil exportou® para a

Africa do Sul nesse periodo, faz-se a seguinte separacio:

. Produtos brasileiros com Exportacdes Incipientes — sdo aqueles em que:

—  a participacdo brasileira nas importagdes sul-africanas é muito baixa; e/ou
- as exportacdes brasileiras para a Africa do Sul ndo sdo continuas.”
Para que os produtos com essas caracteristicas possam ter oportunidades na Africa do Sul, é

preciso também que:

— o0 Brasil seja especialista30 em sua exportacao; e
— exista complementaridade entre a pauta exportadora brasileira e a pauta importadora sul-
africana, ou seja, a Africa do Sul precise importar os produtos que o Brasil deseja exportar; e

— asimportagdes sul-africanas desses produtos estejam crescendo.

A conjungdo desses requisitos indica que hd chances para as exportagGes brasileiras desses

produtos, mas elas precisam ser trabalhadas, numa estratégia de abertura do mercado sul-africano.

. Produtos brasileiros com Exportacdes Expressivas — sdo aqueles cuja participagdao nas

importagOes sul-africanas é significativa e suas vendas sdo continuas. Os grupos de produtos com

exportagles expressivas sao classificados em cinco categorias:

27 . . - . . ) - .
E importante esclarecer que o periodo da andlise vai de 2004 a 2009. Como 2009 foi um ano de crise, com grande queda no comércio exterior,
sua irregularidade foi suavizada, neste trabalho, com a utilizagdo de médias geométricas de trés anos. Desse modo, os valores de 2009 referem-
se a média dos anos 2007, 2008 e 2009. O mesmo procedimento foi adotado para os anos anteriores.
28 , ) . ~ . . . . .
Aqui se consideram os dados das importagdes oriundas do Brasil e realizadas pelo pais analisado.
29 ~ . ~ . Lo o ox s . .
Exportagdes continuas sdo aquelas que, a partir da primeira venda efetuada, ndo sdo interrompidas em nenhum ano posterior.
30 2 . . . A - . . . .- ~
Na relagdo comercial entre dois paises, o indicador de especialidade exportadora aponta se o pais A é mais especialista na exportagdo de

determinado produto do que o pais B. A ideia é que, se um pais é mais especialista do que o outro, existe oportunidade de comércio entre eles,
com o pais A exportando para o pais B.
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- Consolidados — é o caso dos grupos de produtos brasileiros que ja estdo bem posicionados
no mercado sul-africano e tém uma situagdo confortavel em relagdo aos seus principais concorrentes. A
estratégia de atuagdo para esses grupos de produtos é a de manutengdo do espago ja conquistado.

- Em risco — é o caso dos grupos de produtos brasileiros que ja estiveram consolidados no
mercado sul-africano e, hoje, ainda tém uma participagdo significativa, mas vém perdendo, ano apds ano,
espaco para os concorrentes. O esforco dos exportadores brasileiros deve ser para retomar o espago
perdido ou, ao menos, reduzir a velocidade com que o Brasil perde participagao para seus concorrentes;

- Em declinio — é o caso dos grupos de produtos brasileiros que nunca estiveram
consolidados na Africa do Sul e que vém perdendo participacdo nesse mercado. Aqui as oportunidades para
os exportadores brasileiros sdo menos interessantes;

- A consolidar— é o caso dos grupos de produtos brasileiros que ainda ndo sdo consolidados
na Africa do Sul, mas que estdo crescendo naquele mercado em um ritmo préximo ou superior ao dos
concorrentes. Aqui estdo as melhores oportunidades para os exportadores brasileiros;

- Em desvio de comércio - é o caso dos grupos de produtos brasileiros cujas exportagdes para
a Africa do Sul crescem menos do que as do principal concorrente, apesar de o Brasil ser mais especialista
na exportacdo desses produtos do que esse concorrente. Isso pode acontecer devido a existéncia de
acordos comerciais, proximidade geografica, entre outros fatores que privilegiam o principal concorrente
brasileiro. Para se contornar o desvio de comércio, sdo necessarios esfor¢os que vao além da promocgao

comercial.

A Tabela 11 demonstra que nas vendas do Brasil para a Africa do Sul predominam os produtos com
exportagdes incipientes (90,7%), em comparagdo com as expressivas (9,3%). Os primeiros contemplam
4.907 cédigos do Sistema Harmonizado (SH),*! contra 506 dos segundos, ainda que o valor das importagdes
da Africa do Sul procedentes do Brasil na categoria de exportacdes expressivas (USS$ 1,1 bilhdo) seja

bastante superior ao das incipientes (USS 167 milhdes).

Tabela 11 - Classificagdo das exporta¢des dos produtos brasileiros importados pela Africa do Sul

31 . . 4 ~ . ~ . - . P . . .
Sistema Harmonizado de Designagdo e de Codificagdo de Mercadorias (SH), que utiliza descrigdes e cddigos aceitos internacionalmente para a
classificagdo de mercadorias. Mais detalhes disponiveis em:
<http://www.desenvolvimento.gov.br/sitio/interna/interna.php?area=5&menu=1090>.
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Importagées sul- Importagoes sul-

N2 de SHE Impolrtagﬁes totais Impo’rtagﬁes totais africanas africanas
Classificagdo N2 de SH6 (%) da Africa do Sul da Africa do Sul provenientes do provenientes do
2009 (USS) 2009 (%) Brasil Brasil
2009 (USS) 2009 (%)
Expressivo 506 9,3 10.722.548.034 16,82 1.075.201.244 86,6
Incipiente 4.907 90,7 53.043.510.263 83,18 166.960.121 13,4
Total 5.413 100,0 63.766.058.297 100,00 1.242.161.365 100,0

Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do Comtrade.

A andlise dos grupos de produtos brasileiros com maiores oportunidades na Africa do Sul foi
subdividida em seis grandes complexos: 1) Alimentos, Bebidas e Agronegdcios; 2) Casa e Construgdo; 3)

Madaquinas e Equipamentos; 4) Moda; 5) Tecnologia; e 6) Saude.

Ha produtos que permeiam mais de um complexo ou ndo se encaixam especificamente em
nenhum, por isso, sdo classificados no complexo Multissetorial. Em cada complexo sdo apresentados os

grupos com exportacgoes incipientes e expressivas.
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ALIMENTOS, BEBIDAS E AGRONEGOCIOS

De acordo com o Planet Retail, os consumidores sul-africanos gastaram USS 59 bilhdes com
alimentac¢do em 2010, atingindo nesse ano o consumo per capita de USS 1.182,00.

Um dos pontos fortes da Africa do Sul estd em sua bem desenvolvida rede de distribuicdo de
produtos no pais e na regido vizinha.

As principais redes do pais — Shoprite, Metcash, SPAR e Massmart (esta ultima com controle
acionario adquirido pela americana Walmart, em junho de 2011) — foram responsaveis por vendas no valor
de USS 24,2 bilhdes ou 41% de participacdo no mercado sul-africano de distribuicdo de alimentos,

conforme os Graficos 23 e 24.

Grafico 23 — Principais redes de distribuicdo de alimentos na Africa do Sul
Valor de vendas e quantidade de lojas (2010)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do Planet Retail.

Grafico 24 - Principais redes de distribui¢ao de alimentos na
Africa do Sul - Participagdo de mercado (2010)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do Planet Retail.
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Ainda conforme o Planet Retail, durante a recessdo de 2009, na Africa do Sul, o setor de
distribuicdo de alimentos apresentou resultados melhores do que o nao alimenticio, com algumas redes de
distribuicdo conseguindo crescer em virtude de terem se focado no conceito "compre mais por menos", a
exemplo da Shoprite, com suas lojas de descontos Usave.

O formato supermercado tem-se expandido entre a populacdo sul-africana de baixa renda (que
representa dois tercos do total) e tende a ganhar importéncia nos préximos anos, enquanto o formato
hipermercado deve se beneficiar do crescimento da classe média negra. H4 um movimento no sentido de
abrir hipermercados nos centros das cidades, como fez a Pick'n Pay, instalando uma loja em Soweto, € a
Woolworths, instalando uma loja na area central de Joanesburgo. Tanto a Pick'n Pay como a Shoprite
operam hipermercados modernos e sofisticados em termos de ambientagdo interior e gama de produtos.
Contudo, o formato mais comum de ser encontrado nessas duas redes, assim como na rede Spar, é o de
supermercado. Um ter¢o das unidades da Shoprite utiliza esse padrdo, como é o caso da sua marca
Checker, que tem buscado se reposicionar acima da Pick'n Pay e abaixo da Woolworths, com o objetivo de
conquistar mais clientes interessados na faixa de alimentos acima da média, como parte de uma estratégia
mais ampla de reposicionamento da Shoprite. J4 a rede Spar tem se concentrado em ampliar a quantidade
de suas lojas Superspar como ancoras em grandes shoppings centers.

Em anos recentes, aumentou o gosto dos consumidores por lojas de conveniéncia e alimentos de
conveniéncia, a exemplo de comidas prontas. Atenta a essa tendéncia, a Woolworths planeja abrir
trezentas lojas, no longo prazo, para cobrir a extensa rede de estradas e principais centros das cidades sul-
africanas.

As redes atacadistas desempenham importante papel no mercado sul-africano, especialmente na
compra de frutas e legumes frescos, sendo as duas maiores distribuidoras a Metro (Metcash) e a Massmart.
A primeira possui mais de 150 lojas no formato cash & carry e supre a cadeia da Independent Groceries
Alliance (IGA) que opera na Africa do Sul. A segunda apoia as duas maiores aliancas de compras sul-
africanas, Shiled e Furnex, e, além disso, em consequéncia da aquisicdo do controle acionario pela
Walmart, deve se utilizar de suas lojas Game — que costumam combinar a oferta de bens de consumo
eletronicos com a de alimentos — para alavancar a oferta de alimentos da Walmart no mercado sob a marca
FoodCo.

Finalmente, vale registrar que as principais redes de distribuicdo de alimentos que operam na
Africa do Sul tém se expandido para os paises da Africa Subsaariana, podendo ser utilizadas também como

canais de distribuicdo nessa regiao.
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Oportunidades para os produtos brasileiros do complexo Alimentos, Bebidas e

Agronegdcios na Africa do Sul

Produtos brasileiros com exportacdes incipientes na Africa do Sul

No complexo Alimentos, Bebidas e Agronegdcios foram identificadas oportunidades no mercado
sul-africano para produtos brasileiros que ainda ndo sdo exploradas ou que sdo trabalhadas de modo
inicial. Dai o termo incipiente que designa os produtos com essas caracteristicas. O grupo de produtos
Farelo de soja, relativamente a Tortas e outros residuos sélidos da extragdo do dleo de soja - farelo de soja
foi selecionado a partir desse filtro e esta listado na Tabela 12. A Argentina praticamente domina as vendas
desse produto no mercado importador da Africa do Sul; contudo, assim como esse concorrente, o Brasil

também possui vantagens de especializacdo nesse produto no comércio mundial.

Tabela 12 - Grupos de produtos brasileiros com exportagées incipientes para a Africa do Sul
Crescimento* das

Valor das importacées . ~ Ko
P ¢ importagoes da Africa

N2 de produtos P
et da Africa do Sul

Grupo de produtos

(SH6) no grupo do Sul

S QU 2004 - 2009 (%)

Farelo de soja 1 289.808.333 11,85

Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do Comtrade.

Produtos brasileiros com exportacdes expressivas para a Africa do Sul

Ao contrdrio das exportagdes incipientes, em que os produtos brasileiros estdo em estagios iniciais
de insergdo no mercado, as exportagdes expressivas, como o préprio nome indica, ja atingiram maior grau
de maturidade no pais importador, sdo mais constantes ao longo do tempo e ja tém participacdo de

mercado minimamente significativa.

Para esse complexo, as exportagdes expressivas>> encontram-se em cinco situagdes: consolidada, a

consolidar, em declinio, em risco e em desvio de comércio.

As exportacdes expressivas a consolidar reinem aqueles casos em que o Brasil ja tem boa parcela

de mercado e em que as exportagdes nacionais crescem em um ritmo préximo ou superior aos dos

32 e ) . .
Para verificar quais foram os SH6 considerados expressivos, consulte o Anexo 2.
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concorrentes. Nesse cendrio, ha grande chance de os exportadores aumentarem sua presenga no pais

importador.

As exportagdes denominadas consolidadas sao aquelas em que a participagdo brasileira no
mercado ja é significativa, e o Brasil goza de ritmo de crescimento igual ou superior a média verificada para
os demais concorrentes. A estratégia de atuacdo para esses grupos de produtos é de manuteng¢do do

espaco ja conquistado.

Por outro lado, sdo considerados em declinio os produtos que nunca chegaram a se estabelecer no
mercado sul-africano e que nele vém perdendo espaco. Seriam as oportunidades mais dificeis de serem

exploradas, porque o quadro desfavoravel inicial precisaria ser revertido.

Os grupos de produtos classificados como em risco, por sua vez, ja estiveram consolidados no
mercado sul-africano e ainda apresentam participagdo significativa, muito embora venham perdendo
espacgo ano apos ano. Para eles, uma nova estratégia de posicionamento deveria ser posta em pratica a fim
de reconquistar o espaco perdido ou de, ao menos, reduzir a rapidez com que o Brasil perde participagao

naquele mercado para seus concorrentes.

Por fim, os grupos de produtos identificados como em desvio de comércio incluem aqueles em que
o Brasil possui vantagens de especializagdo no comércio mundial, ao contrario de seu principal
concorrente. Apesar disso, a taxa de crescimento média das exporta¢des brasileiras é inferior a verificada
para seus concorrentes, e o pais posiciona-se com uma fatia de mercado pouco relevante no pais
abordado. Isso denota que hda algum elemento ndo determinado pela simples observagdo dos fluxos
comerciais globais favorecendo o principal concorrente do Brasil naquele mercado, tais como acordos

comerciais.

Produtos brasileiros com presenca a consolidar e consolidada na Africa do Sul

As importacgoes sul-africanas dos grupos de produtos classificados como a consolidar e consolidados
alcangaram USS 753,2 milhdes em 2009, com participacdo média das exportagbes brasileiras nas

importacdes da Africa do Sul de 33,3%, conforme a Tabela 13.

Destacam-se, nesse contexto, entre os grupos de produtos consolidados, o agucar (refinado e em
bruto), com mais de 90% de participa¢do; as carnes de aves (frango e peru, in natura ou industrializadas),

com participacdo média de 76%; a carne de boi industrializada, com 22% de participa¢do; o mate, com mais
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de 70% de participacdo; o suco de laranja congelado, com quase 80% de participagao; além do fumo em

folhas, com 45% de participagao.

J& entre os grupos de produtos a consolidar, destacam-se 0s animais vivos, com 14% de
participagdo; as farinhas para animais, com 10% de participagdo; as massas e preparagdes alimenticias, com

8,5% de participacao; e o café cru, com 8% de participacgao.
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Tabela 13 - Grupos de produtos brasileiros com exporta¢des expressivas para a Africa do Sul e presenca a
consolidar e consolidada nesse pais

Crescimento*

. % Principal Participagdo do
Valor das Crescimento* Participagdo  das exportagdes P 3 P .G
Valor das - - . concorrente do principal e
N2 de ) " exportagdes  das exportagdes brasileira nas dos ) Classificagdo das
importacdes da M _ . - Brasil no concorrente nas N
produtos Africa do sul brasileiras para a brasileiras paraa importagdes da concorrentes do exportagées
rica do Su

(SH6) no 2009 (USS) Africa do Sul Africa do Sul Africado Sul  Brasil na Africa I;r;e.rca:o:al |rrz:c€rta§oess Ta brasileiras para a
rica do Su rica do Su )
grupo 2009 (USS) 2004-2009 (%) 2009 (%) do Sul Africa do Sul

9
2004-2009 (%) 2009 2009 (%)

Grupo de produtos

Agticar em bruto 1 18.258.454 16.949.634 60,71 92,83 29,16 Tailandia 4,46 Consolidadas
Actcar refinado 1 32.988.210 30.401.174 273,61 92,16 11,03 Emirz’nﬁzgabes 5,14 Consolidadas
Animais vivos 1 5.097.559 733.446 -17,08 14,39 -10,25 Bélgica 25,83 A consolidar
Café cru 1 38.282.410 3.062.591 17,34 8,00 12,48 Vietn3 34,92 A consolidar
e 2 651.756 140.080 33,80 21,49 4,90 Italia 65,14 Consolidadas

industrializada

Carne de frango "in

e 2 154.252.351  116.765475 9,36 75,70 16,74 Argentina 13,66 Consolidadas
GmecREnED 1 834.832 657.701 23,64 78,78 8,33 China 19,08 Consolidadas
industrializada
Carne d
e o pern 3 28.515.775 16.019.140 4,12 56,18 10,05 Canada 17,05 Consolidadas
Came de peru 1 155.359 142,585 7,39 91,78 35,05 Franca 8,22 Consolidadas
industrializada
Cha, mate e especiarias 1 18.516 13.601 -7,10 73,46 -14,39 Suica 26,27 Consolidadas
Demais carnes de aves 2 178.044 4 -77,37 0,00 16,89 Franga 99,99 A consolidar
Demais pescados 1 774.155 19.179 12,19 2,48 10,38 Cingapura 61,91 A consolidar
Demais sucos 4 40.340.284 498.050 -5,07 1,23 41,98 China 78,36 A consolidar
Farinhas para animais 3 21.485.607 2.212.631 24,10 10,30 22,52 Argentina 20,02 A consolidar
Fumo em folhas 3 188.020.671 84.145.253 17,01 44,75 6,33 india 13,40 Consolidadas
Leite e derivados 4 14.075.130 137 -82,26 0,00 13,19 Franca 14,00 A consolidar
B e s oo 10 74.708.107 6.357.436 15,74 8,51 14,95 Irlanda 18,82 A consolidar
preparagdes alimenticias
Outros aglicares 2 10.226.067 565.004 88,35 5,53 4,25 China 52,83 A consolidar
CELEDITELITERC 3 61.706.253 4.838.603 22,28 7,84 14,71 China 59,47 A consolidar
origem animal
::?n;;asragées de cares 1 60.942 0 -100,00 0,00 56,74 Italia 39,66 A consolidar
AL 3 51.221.197 62 81,24 0,00 21,36 China 87,57 A consolidar
plantas vivas
Sementes oleaginosas
(exceto soja), plantas 4 11.316.811 357.241 0,94 3,16 5,72 China 20,96 A consolidar
ind., e med., gomas e
sucos e extratos vegetais

j Paises Baixos
Suco delaranja 1 63.342 49.147 11,17 77,59 24,72 / 22,41 Consolidadas
congelado Holanda

Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do Comtrade.
Nota: *Taxa média anual.
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Café cru

A principal oportunidade para o Brasil nas importagdes sul-africanas de Café cru concentrou-se no
Café ndo torrado, néo descafeinado. O pais em analise fez compras totais desse produto no valor de USS
38,3 milhdes, em 2009. Os principais paises fornecedores foram Vietnd e Indonésia, cujas participagtes
representaram, respectivamente, 34,9% e 19,6% desse total. As exportagGes brasileiras evoluiram de 6,6%

de participacdo, em 2004, para 8% em 2009, conforme o Gréfico 25.

Grafico 25 - Evolugido da participagdo de mercado dos principais fornecedores de Café cru para a Africa do
Sul (2004 e 2009)

M Vietna
M Indonésia
M Brasil
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.

Carne de frango industrializada

No mercado interno sul-africano, as vendas no varejo de frango processado aumentaram de USS
23,6 milhdes, em 2006, para USS 38,5 milhdes em 2010. Segundo o Euromonitor, a perspectiva é de que

esse mercado alcance USS$ 41,4 milhées em 2011, conforme o Gréfico 26.
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Grafico 26 — Vendas no varejo de frango processado
congelado na Africa do Sul
(em USS milhdes, a pregos de 2011)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do Euromonitor International.

Nas exportagdes de Carne de frango industrializada do Brasil para a Africa do Sul, a melhor
oportunidade esta relacionada a Preparacbes alimenticias e conservas de galos e de galinhas, cujas
importacdes sul-africanas atingiram USS 834,8 mil em 2009. Nesse ano, o Brasil liderou o mercado, com
78,8% de participacdo, seguido da China, com 19,1%. Vale ressaltar que esse ultimo pais esteve a frente
desse mercado em 2007 e 2008, com participacdo em torno de 70%. O Grafico 27 compara a participacdo

dos concorrentes no mercado sul-africano em 2004 e 2009.

Grafico 27 - Evolugdo da participacdo de mercado dos principais fornecedores de carne de frango
industrializada para a Africa do Sul (2004 e 2009)
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M Brasil

54,6% 45,4%

m China
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.
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Demais pescados

A oportunidade no grupo Demais pescados corresponde a Outros peixes vivos, com importagoes
sul-africanas de USS 774 mil, em 2009. Cingapura obteve 61,9% de participacdo nas compras externas
desse mercado, enquanto a China obteve a maior taxa média anual de crescimento, 92%, no periodo 2004-
2009. O Brasil posicionou-se como o quinto principal vendedor, com taxa média anual de crescimento de

12,2% no mesmo periodo, conforme o Grafico 28.

Grafico 28 - Evolugdo da participagao de mercado dos principais fornecedores de Demais pescados para a
Africa do Sul (2004 e 2009)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.

Demais sucos

As oportunidades no grupo Demais sucos distribuiram-se entre Outros sucos de outros citricos, ndo
fermentados; Outros sucos de mag¢d, ndo fermentados; Sucos de outras frutas ou de produtos horticolas,
ndo fermentados; e Misturas de sucos, ndo fermentados. O total importado pela Africa do Sul,
relativamente a esses produtos, alcancou USS 40,3 milhdes, em 2009, destacando-se Outros sucos de
macgd, ndo fermentados, cujas importacoes sul-africanas representaram quase 80% desse total. A China
praticamente domina esse mercado, com 78,4% de participacdo em 2009. Nesse ano, o Brasil registrou
participacdo de 1,2%. Contudo, 96% das exportacdes brasileiras desse grupo referem-se a Sucos de outras
frutas ou de produtos horticolas, ndo fermentados. O Grafico 29 apresenta informacdes sobre a

movimentagdo dos concorrentes.
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Grafico 29 - Evolugao da participagao de mercado dos principais fornecedores de demais sucos para a
Africa do Sul (2004 e 2009)

1,2%
1,3%

11,3%
M China

W Equador
= Canadd
B india

M Vietnd
= Holanda
M Brasil

M Qutros

5,6%

10,8% | 21%
0,2%

Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.

Farinha para animais

A Africa do Sul importou USS 21,5 milhdes do grupo Farinha para animais em 2009, tendo a
Argentina como principal fornecedor, com 20% de participacdo. As exportagées da Dinamarca foram as que
mais cresceram, no periodo 2004-2009: 29%, em taxa média anual. O Brasil registrou 10,3% de participacdo
em 2009, com 24% de taxa média de crescimento anual entre 2004 e 2009. Destacou-se, entre as
oportunidades nesse grupo, Farinhas, pds e pellets de carnes ou de miudezas, imprdprios para alimentagéo

humana; torresmos, conforme o Grafico 30.
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Grafico 30 - Evolugao da participacdao de mercado dos principais fornecedores de Farinha para animais
para a Africa do Sul (2004 e 2009)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.

Massas e preparacées alimenticias

As oportunidades para as exportagdes brasileiras, no grupo Massas e preparag¢bes alimenticias,
distribuiram-se entre Prepara¢des para alimentagdo de criangcas acondicionadas para venda a retalho;
Produtos a base de cereais, obtidos por expansdo ou por torrefacdo, por exemplo: flocos de milho; Pdo de
especiarias; Bolachas e biscoitos adicionados de edulcorantes; Waffles e wafers; Torradas, pdo torrado e
produtos semelhantes torrados; Geleias, doces, purés e marmelades de outras frutas; Outras frutas e partes
de plantas, preparadas ou conservadas; Leveduras vivas; Concentrados de proteinas e substdncias proteicas
texturizadas. Em 2009, o total importado pela Africa do Sul dos produtos citados foi de US$ 74,7 milhdes,
com destaque para Preparacbes para alimentagdo de criangas acondicionadas para venda a retalho, que
representou 26% desse valor. A Irlanda liderou o mercado, com 18,8% de participagdo. A Alemanha foi o
fornecedor cujas vendas mais cresceram, com taxa média anual de crescimento de 52,5% no periodo 2004-
2009. O Brasil registrou 8,5% de participacdao, em 2009, com taxa média anual de crescimento de 15,7%

entre 2004 e 2009, conforme o Grafico 31.
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Grafico 31 - Evolugdo da participagao de mercado dos principais fornecedores de Massas alimenticias e
preparagdes alimenticias para a Africa do Sul (2004 e 2009)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.

Outros acucares

As oportunidades para as exportagGes brasileiras no grupo Outros agucares referem-se
praticamente a Glicose e xarope de glicose, contendo, em peso, no estado seco, menos de 20% de frutose,
cujas importacgdes sul-africanas alcangaram USS$ 10,2 milhdes, em 2009. A China foi o principal fornecedor,
com 52,8% de participacdo, seguida de Franga, com 14,3%, e Brasil, com 5,5%. O Brasil foi o fornecedor

com maior taxa média anual de crescimento, 88,3%, no periodo 2004-2009, conforme o Grafico 32.

Grafico 32 - Evolugao da participagao de mercado dos principais fornecedores de Outros agticares para a
Africa do Sul (2004 e 2009)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.
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Outros produtos de origem animal

As importagdes sul-africanas dos SHs classificados no grupo Outros produtos de origem animal
alcancaram USS 61,7 milhdes em 2009. As oportunidades referem-se principalmente a Tripas, bexigas e
estémagos de animais, exceto peixes, inteiros ou em pedacos, frescos, refrigerados, congelados, salgados,
secos ou defumados, que corresponde a 93% do total. A China obteve 59,5% de participacdo, seguida de
Alemanha, com 13,6%. O Brasil obteve 7,8%, em 2009, e registrou a maior taxa média anual de

crescimento, 22,3%, no periodo 2004-2009, conforme o Grafico 33.

Grafico 33 - Evolugao da participagao de mercado dos principais fornecedores de Outros produtos de
origem animal para a Africa do Sul (2004 e 2009)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.

Sementes oleaginosas (exceto soja)

As oportunidades no grupo Sementes oleaginosas (exceto soja) referem-se a Amendoins com casca,
ndo torrados nem de outro modo cozidos; Amendoins descascados, mesmo ndo triturados, ndo torrados
nem de outro modo cozidos; Sucos e extratos de outros vegetais (mamdo seco, semente de pomelo, ginkgo
biloba seco); Matérias pécticas, pectinatos e pectatos. As importacGes sul-africanas desses produtos
totalizaram, em 2009, USS 11,3 milhdes, tendo como principal fornecedor a China, com 21% de
participacdo, seguida de Mogambique e Alemanha com, respectivamente, 9,5% e 8,6% de participacao.
Embora o Brasil tivesse registrado 3,2% de participacdo, em 2009, esse percentual alcangcou, em média,
10% nos trés anos anteriores. O fornecedor com maior taxa de crescimento médio, 75,6%, entre 2004 e

2009, foi Mogambique, conforme o Grafico 34.
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Grafico 34 - Evolugao da participacdao de mercado dos principais fornecedores de Sementes oleaginosas
(exceto soja), plantas ind., e med., gomas e sucos e extratos vegetais para a Africa do Sul (2004 e 2009)

H China

B Mogambique
m Alemanha
9,5%
B Reino Unido
69,8% m EUA

® Outros

7,5%

6,5%

Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.

Produtos brasileiros com presenca em risco, em declinio e em desvio de comércio na Africa do Sul

Os grupos de produtos inseridos nessas classificacdes registraram USS 337 milhdes em importacdes
sul-africanas e USS 53,3 milhdes em exportacdes brasileiras em 2009. Entre as mercadorias, ainda que em
uma situagdo inicialmente desfavoravel, cabe destacar a participacdo brasileira naquele ano para
Castanhas-de-caju (14,9%) e Castanhas-do-pard (25,9%), muito embora esses produtos tenham sido
classificados como em declinio no periodo analisado, conforme a Tabela 14. Faz-se necessario desenvolver

estratégias que permitam a continuidade da participacdo brasileira no mercado ou a sua consolidacgao.
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Tabela 14 - Grupos de produtos brasileiros com exportagdes expressivas para a Africa do Sul e presenca
em risco, em declinio e em desvio de comércio nesse pais

Crescimento*

Principal Participacdo do
Crescimento* Participacdo  das exportagbes P B¢

concorrente do rincipal Tyl
N P P Classificagdo das
P o . - Brasil no concorrente nas .
produtos Africa do Sul para a Africa do Sul brasileiras paraa importa¢ées da concorrentes do exportagdes
rica do Su

A < " do d rtacdes d;
(SH6) no 2009 (USS) 2009 (USS) Africa do Sul Africa do Sul Brasil na Africa ;\r;e'rcadusal A;;o' azoess la brasileiras para a
grupo 2004-2009 (%) 2009 (%) do sul ";?Jo;’ u Z"chg (‘:/)” Africa do Sul
2004-2009 (%) i

Valor das

N2 de . " Valor das exportagdes brasileiras  das exportagdes brasileira nas dos
importagdes da

Grupo de produtos

Carne de boi "in natura" 1 14.430.365 4.413 -78,74 0,03 8,91 Uruguai 46,42 Em declinio

Carne de suino "in

natura” 2 42.506.681 48.029 -68,27 0,11 23,43 Canada 35,63 Em declinio
Castanha-de-caju 2 10.077.428 1.510.493 -9,85 14,99 8,83 Vietnd 35,79 Em declinio
Castanha-do-Pard 2 1.038.359 268.482 -14,40 25,86 7,01 Bolivia 44,31 Em declinio
(castanha do Brasil)
Cereals em gréo e 2 1.506.175 122291 31,55 8,12 8,40 China 22,98 Em declinio
esmagados
Chocolate e suas - .
N 3 32.877.765 683.875 -12,31 2,08 20,32 Italia 18,48 Em declinio
preparagées
Demais carnes 2 949.214 13.678 -27,16 1,44 14,19 Canada 78,14 Em declinio
Demais carnes bovinas 1 12.146.173 120.327 -18,83 0,99 29,85 Australia 54,78 Em declinio
Demais carnes suinas 1 3.291.530 0 -100,00 0,00 10,39 Canada 54,36 Em declinio
Demais produtos de -
café 3 17.733.473 1.542.178 1,75 8,70 21,47 Alemanha 31,00 Em declinio
Gorduras e 6leos af of
P N 9 42.581.100 4.262.521 2,84 10,01 -3,06 Malasia 27,53 Em declinio
animais e vegetais
Oleo de soja em bruto 1 45.211.595 2.621.363 -14,23 5,80 9,78 Argentina 84,31 Em declinio
Oleo de soja refinado 1 64.995.717 25.199.680 8,68 -9,54 38,77 Argentina 55,47 Em risco
Produtos de confeitaria, 2 47.345.748 16.952.506 1,59 2,67 35,81 Colombia 27,56 Em risco
sem cacau
S del. ja na Desvio d
A C LD 1 422.700 0 57,78 -100,00 0,00 Zimbabue 89,96 esvio de
congelado comércio

Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do Comtrade.
Nota: *Taxa média anual.
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CASA E CONSTRUCAO

Oportunidades para os produtos brasileiros do complexo Casa e Construgdo
na Africa do Sul

Produtos brasileiros com exportacdes incipientes na Africa do Sul

No complexo Casa e Construgdo foram identificadas oportunidades no mercado sul-africano para
produtos brasileiros que ainda ndo sdo exploradas ou que sdo trabalhadas de modo inicial. Dai o termo
“incipiente” que designa os produtos com essas caracteristicas. Dois grupos de produtos foram

selecionados a partir desses filtros e estdo listados da Tabela 15.

Tabela 15 - Grupos de produtos brasileiros com exportagées incipientes para a Africa do Sul
Valor das i tacs Crescimento* das
N2 de produtos ator 'as .lmpor agoes importagdes da Africa
da Africa do Sul

(SH6) no grupo do Sul
AR 2004 —2009 (%)

Grupo de produtos

Ferramentas e

51 257.442.246 0,43
talheres
Torneiras e valvulas 6 301.837.701 9,33
Obras diversas 48 131.057.614 5,73

Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do Comtrade.

Destaca-se, na Tabela 15, o grupo de produtos Torneiras e vdlvulas, cujas importagdes da Africa do
Sul cresceram 9,3% no periodo 2004-2009, alcancando o valor de USS 301,8 milhdes em 2009. Entre esses
produtos, destacaram-se Vdlvulas redutoras de presséo; Vdlvulas para transmissées dleo-hidrdulicas ou
pneumdticas; Torneiras e outros dispositivos semelhantes para canalizagées, caldeiras, reservatdrios, cubas

e outros recipientes; e Partes de vdlvulas, torneiras e outros dispositivos semelhantes.

Produtos brasileiros com exportacdes expressivas na Africa do Sul
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As exportacdes classificadas como expressivas indicam que as exportagdes brasileiras ja atingiram
um maior grau de maturidade e participagdo no pais importador, sdo mais constantes ao longo do tempo e
ja possuem participacdo de mercado minimamente significativa.

Para esse complexo, as exporta¢des expressivas classificam-se em a consolidar, consolidadas, em
declinio e em desvio de comércio.

As exportagOes expressivas a consolidar reinem aqueles casos em que o Brasil ja tem boa parcela
de mercado e em que as exportacdes nacionais crescem em um ritmo préoximo ou superior ao dos
concorrentes. Nesse cenario, ha grande chance de os exportadores aumentarem sua presenga no pais
importador. As exportagcdes denominadas consolidadas sdao aquelas em que a participagao brasileira no
mercado ja é significativa, e o Brasil possui ritmo de crescimento igual ou superior a média verificada para
os demais concorrentes. A estratégia de atuagdo para esses grupos de produtos é a de manutengdo do
espaco ja conquistado.

Por outro lado, nas exportagdes classificadas como em declinio estdo os produtos que nunca
chegaram a conseguir se estabelecer no mercado sul-africano e que vém perdendo espago nele. Seriam as
oportunidades mais dificeis de serem exploradas, porque o quadro desfavoravel inicial precisaria ser
revertido.

Ja as exportagdes classificadas como em desvio de comércio referem-se aos produtos brasileiros
cujas exportacdes para a Africa do Sul crescem menos do que as do principal concorrente, apesar de o
Brasil ser especialista na exportagdo desses produtos, comparativamente a esse concorrente.

Dessa forma, passa-se a analise dos grupos de produtos classificados nessas categorias.

Produtos brasileiros com presenca a consolidar e consolidadas na Africa do Sul

Os grupos de produtos classificados como a consolidar e consolidados estao listados na Tabela 16,
gue indica mercados bastante atrativos para o Brasil em produtos de madeira, cujas importagdes sul-
africanas, em 2009, foram de guase USS 100 milhdes; vidro e suas obras, com importacdes de USS 87,3
milhdes; mdveis, com USS 56,4 milhdes; tubos de ferro ou aco, com cerca de USS 50 milhdes; ferramentas
e talheres, com USS 41,7 milhdes; obras de pedras e semelhantes, com USS 39,7 milhBes; e obras de

metais, com USS 23,3 milhdes.

Tabela 16 - Grupos de produtos brasileiros com exportag¢des expressivas para a Africa do Sul e presenca a
consolidar nesse pais

96



Crescimento* o -
. . s Principal Participagdo do
Valor das Crescimento* Participagdo  das exportagdes e
Valor das concorrente do principal

Ne de exportacbes  das exportagdes brasileira nas dos Classificacdo das

importacdes da . o ) ~ Brasil no concorrente nas ~
produtos brasileiras para a brasileiras paraa importagdes da concorrentes do . o exportacoes
mercado da importagdes da .
brasileiras para a

Africa do Sul Africa do Sul

Grupo de produtos Africa do Sul ) ) P P
up produ (SH6) no 20'()9 (Ussl; Africa do Sul Africa do Sul Africa do Sul Brasil na Africa
grupo 2009 (USS) 2004-2009 (%) 2009 (%) do Sul Africa do Sul

2009 2009 (%)
2004-2009 (%)

Demais produtos

minerais 6 12.034.864 3.129.092 2,54 26,00 -2,78 Estados Unidos 22,09 A consolidar
fﬁ:‘::&l‘a"ames e 1 1.885.619 348.835 288,83 18,50 18,44 Italia 62,29 A consolidar
:Irhr:zj“tas € 15 41.680.297 1.930.814 10,75 4,63 4,52 China 37,43 A consolidar
Madeira compensada 5 25.053.445 5.146.329 79,92 20,54 15,03 China 31,87 A consolidar
ou contraplacada
Madeira laminada 1 14.332.560 2.937.604 30,39 20,50 -8,91 Estados Unidos 19,05 A consolidar
Madeira serrada 4 40.407.226 1.815.957 3,85 4,49 -7,15 Gabao 18,50 A consolidar
Méveis 4 56.418.472 3.963.436 43,77 7,03 11,98 China 59,17 A consolidar
Obras de metais 3 23.262.007 2.667.767 67,74 11,47 18,46 Alemanha 30,68 A consolidar
Obras de pedras e . .
16 39.714.713 5.337.745 19,40 13,44 11,36 China 17,64 A consolidar

semelhantes
Painéis de fibras ou
de particulas de 6 18.904.756 2.183.483 112,44 11,55 84,74 Alemanha 20,86 A consolidar
madeira
Tubos de ferro .

. 4 49.935.253 3.429.812 -1,34 6,87 13,18 Alemanha 22,28 A consolidar
fundido, ferro ou ago
Vidro e suas obras 12 87.349.616 6.032.920 11,24 6,91 5,76 China 27,46 A consolidar

Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do Comtrade.
*Taxa média anual

Extratos tanantes e tintoriais

A oportunidade no grupo Extratos tanantes e tintoriais, na Africa do Sul, refere-se a Fritas e outros
vidros, em pd, em grdnulos, em lamelas ou flocos,"‘3 cujo mercado importador foi de USS 1,9 milhdo, em
2009. O Gréfico 35 mostra os principais fornecedores, em 2009, e a posi¢do deles no mercado sul-africano
em 2004. Observa-se o predominio da Itdlia, que evoluiu da participacdo de 23,5% nas importacdes sul-
africanas, em 2004, para 62,3% em 2009. Nesse ultimo ano, o Brasil aparece na segunda posi¢dao, com

participacdo de 18,5%, apds ter iniciado exportagdes desse produto apenas em 2008.

Grafico 35 — Participacdo de mercado dos principais fornecedores de Extratos tanantes e
tintoriais para a Africa do Sul (2004 e 2009)

33
Material utilizado na vitrificagdo de ceramicas. Mais informagdes disponiveis em:
<http://www.igsc.usp.br/cursos/quimicageral/history/WWW/Vidro.htm>.
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.

Ferramentas e talheres

As importacdes do grupo de produtos Ferramentas e talheres pela Africa do Sul, em 2009,
registraram o valor de US$ 41,7 milhdes. Foram identificadas oportunidades em produtos elaborados com
metais comuns, tais como Tesouras para sebes, tesouras de podar e ferramentas semelhantes; Serras
manuais; Folhas de serras de fita; Correntes cortantes de serras; Folha de serras retilineas; Limas e grosas;
Ferramentas manuais de furar ou de roscar; Martelos e marretas, manuais; Plainas, formées, goivas e
ferramentas cortantes semelhantes, para trabalhar madeira, manuais; Chaves de fenda, manuais; Facas e
Idminas cortantes, para mdquinas de agricultura, horticultura ou silvicultura; Facas de mesa, de Idmina fixa;
Outras facas de Idmina fixa; Tesouras e suas ldminas; e, principalmente, Navalhas e aparelhos, de barbear.
A China foi o principal fornecedor para a Africa do Sul, em 2009, com 37,4% do mercado importador,
seguida de Alemanha, Estados Unidos e Pol6nia, com, respectivamente, 7,6% e 7,6% e 6,1% de
participacdo. Esse ultimo pais obteve a maior taxa média anual de crescimento das exportacGes para ao
mercado em analise, 36,7%, comparativamente aos concorrentes, no periodo 2004-2009. Nesse periodo, o

Brasil registrou taxa média anual de crescimento de 10,8%, alcancando participacdo de 4,6% em 2009.

Grafico 36 — Participacdao de mercado dos principais fornecedores de Ferramentas e talheres para
a Africa do Sul (2004 e 2009)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.

Madeira serrada

Em 2009, as importacdes sul-africanas do grupo de produtos Madeira serrada foram de USS 40,4
milhGes. Os principais fornecedores foram Gab3do, com participacdo de 18,5%, Malasia, com 15,5%,
Zimbabue, com 11,9%, e Nova Zelandia, com 8,6%. Esse ultimo pais foi também o que obteve o maior
crescimento médio anual das vendas, 176,5%, entre 2004 e 2009, comparativamente aos principais
concorrentes. No mesmo periodo, as vendas do Brasil cresceram a taxa média anual de 3,9%, com

participacdo de 5,1% em 2009, conforme o Grafico 37.

Grafico 37 — Participacdao de mercado dos principais fornecedores de Madeira serrada para a
Africa do Sul, (2004 e 2009)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.

Madeira compensada ou contraplacada
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As importacbes sul-africanas do grupo de produtos Madeira compensada ou contraplacada
atingiram o valor de USS$ 25 milhdes, em 2009. Nesse ano, os principais fornecedores para Africa do Sul
foram a China, com 31,9% de participagdo no mercado importador, e o Brasil, com 20,5% de participacgao,
conforme o Grafico 38. A taxa média anual de crescimento das exportagdes brasileiras desses produtos
para o mercado em analise foi de 80%, no periodo 2004-2009, perdendo apenas para o desempenho da

Espanha, que foi de 128%, em comparagdo com os principais concorrentes.

Grafico 38 — Participacdao de mercado dos principais fornecedores de Madeira compensada ou
contraplacada para a Africa do Sul (2004 e 2009)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.

Madeira laminada

As importagbes sul-africanas de Madeira laminada alcangaram o valor de USS 14,3 milhdes, em
2009. Nesse ano, o Brasil liderou o mercado desses produtos, com participacdo de 20,5%, tendo obtido
também a melhor taxa média anual de crescimento entre os principais concorrentes, 30,4%, no periodo
2004-2009. Observa-se que, enquanto o Brasil evoluiu para tal posicdo a partir de uma participacdo de
apenas 4,1% em 2004, os Estados Unidos, no mesmo periodo, tiveram uma reducdo de participacdo de

38,2% para 19%, conforme o Grafico 39.

Grafico 39 — Participacdao de mercado dos principais fornecedores de Madeira laminada para a
Africa do Sul (2004 e 2009)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.

Painéis de fibras ou particulas de madeira

Em 2009, as importagGes sul-africanas do grupo de produtos Painéis de fibras ou particulas de
madeira foram de USS 18,9 milhdes, advindas principalmente da Alemanha e da China, que, juntos,
detiveram cerca de 40% de participacdo nesse mercado. A Alemanha foi o fornecedor com a maior taxa
média anual de crescimento, 400%, no periodo 2004-2009. Em 2004, esse fornecedor registrava a
participacdo inexpressiva de 0,2% nas importacdes sul-africanas. A taxa média anual de crescimento das
vendas brasileiras, no mesmo periodo, foi de 112%, alcancando 11,5% de participacdo em 2009, logo

abaixo da Argentina, que registrou 14,6%, conforme o Grafico 40.

Grafico 40 - Participacdao de mercado dos principais fornecedores de painéis de fibras ou
particulas de madeira para a Africa do Sul (2004 e 2009)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.
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Moveis

As importacdes de Mdveis pela Africa do Sul, em 2009, totalizaram US$ 56,4 milhdes. Entre os
produtos importados em que foram identificadas melhores oportunidades, destacaram-se, pela maior
dimens3o de mercado, Outros mdéveis de metal, com USS 29,4 milhdes, e Mdveis de madeira para quartos
de dormir, com USS 21,5 milhdes, com exportacdes brasileiras de, respectivamente, USS 1,6 milhdo e USS
1,9 milhdo. A China tem sido o principal fornecedor desse subgrupo, conforme o Grafico 41. Em 2004, a
participacdo desse pais nas importacdes sul-africanas era de 41,5% e, em 2009, aumentou para 59,2%.
Ainda assim, com excecdo da Itdlia, observa-se uma evolucdo de todos os demais principais fornecedores,
com destaque para o Brasil, cuja participacdo, que era de 2,1% em 2004, passou a 7% em 2009, refletindo a
sua maior taxa média anual de crescimento das vendas para o mercado em foco, 43,8%, entre os principais

concorrentes, no periodo 2004-2009.

Grafico 41 - Participagdo de mercado dos principais fornecedores de méveis para a Africa do Sul
(2004 e 2009)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.

Obras de pedras e semelhantes

As importacdes sul-africanas de Obras de pedras e semelhantes alcancaram USS 39,7 milhdes, em
2009. Os principais produtos de interesse, nesse grupo, para as exportacdes brasileiras do complexo Casa e
Construgdo, s30 0s granitos, cujas compras externas da Africa do Sul foram de US$ 4,2 milhes, em 2009,
com exportacdes brasileiras de USS 433,3 mil. Os maiores fornecedores para esse grupo de produtos como
um todo foram a China, a india e o Brasil, com participagdes nas importagdes do mercado em anélise de,
respectivamente, 17,6%, 16,7% e 13,4%, conforme Grafico 42. As exporta¢des chinesas registraram a maior
taxa média anual de crescimento, 50,3%, no periodo 2004-2009. Nesse mesmo periodo, as exportacdes
brasileiras cresceram a taxa média anual de 19,4%, logo abaixo da india, com 28,9%.
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Grafico 42 - Participacao de mercado dos principais fornecedores de Obras de pedras e semelhantes para

a Africa do Sul (2004 e 2009)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.

Tubos de ferro fundido, ferro ou aco

Alemanha, China e Coreia do Sul detém, juntas, 54,9% de participa¢cdo no mercado importador sul-
africano nesse grupo de produtos, cujas importacdes totais da Africa do Sul foram de USS 49,9 milhdes em
2009. Nesse ano, a participagdo do Brasil foi de 6,9%, conforme o Gréfico 43. A China registrou a maior taxa

média anual de crescimento das vendas entre os principais fornecedores, 69,7%, no periodo 2004-2009.

Grafico 43 - Participacdao de mercado dos principais fornecedores de Tubos de ferro fundido, ferro
ou ago para a Africa do Sul (2004 e 2009)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.
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Vidro e suas obras

As importacdes sul-africanas do grupo de produtos Vidro e suas obras foram de USS 87,3 milhdes,
em 2009. Considerando o tamanho do mercado importador e o valor das exportacdes brasileiras para a
Africa do Sul, as melhores oportunidades foram observadas nos produtos Vidros de seguranga, formados de
folhas contracoladas, de dimensées e formatos para aplicagdo em automdaveis, barcos ou outros veiculos e
Garrafdes, garrafas, frascos, boibes, vasos e outros recipientes de vidro, com importacdes de,
respectivamente, USS 12,8 milhdes e USS 26,8 milhdes, e exportacdes brasileiras de, respectivamente, USS
614 mil e USS 3,5 milhdes em 2009. O fornecedor lider no mercado sul-africano, nesse mesmo ano, foi a
China, com participagdo de 27,5%, responsdvel também pela maior taxa média anual de crescimento das
vendas, 25%, entre os principais concorrentes, no periodo 2004-2009. Seguiram-se os Emirados Arabes,
com 9,7%, e a Franca, com 7%. O Brasil participou com 6,9% do mercado, em 2009, tendo obtido

crescimento de 11,2% entre 2004 e 2009, conforme o Grafico 44.

Grafico 44 — Participacdo de mercado dos principais fornecedores de Vidro e suas obras para a
Africa do Sul (2004 e 2009)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.

Produtos brasileiros com presenca em declinio e em desvio de comércio na Africa do Sul

Os grupos de produtos classificados como em declinio e que se caracterizam pela perda de espacgo
no mercado sul-africano registraram USS 179,8 milhdes em importacdes e USS 8,8 milhdes em exportacdes
brasileiras em 2009. Para essas mercadorias, ainda que haja uma situacdo inicialmente desfavoravel,
destacam-se os Produtos cerdmicos e Produtos de limpeza, que apresentaram os maiores valores de
importagdo da Africa do Sul nessa categoria. Os primeiros, representados por produtos como Tijolos e
pecas cerdmicas semelhantes, refratdrios; Telhas de cerdmicas; Ladrilhos, cubos, pastilhas e artigos
semelhantes de cerdmica; e Pias, lavatdrios, banheiras, bidés e semelhantes, de porcelana, para usos
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sanitdrios. Os segundos, representados por produtos como Agentes orgdnicos de superficie, ndo ibnicos,
mesmo acondicionados para venda a retalho; Preparacbes tensoativas, preparagées para lavagem e
preparagbes para limpeza, acondicionadas para venda a retalho; e Ceras artificiais e ceras preparadas de
polietileno-glicdis.

J& no grupo Demais madeiras e manufaturas de madeiras, embora o Brasil tenha vantagens de
especializacdo, participa com apenas 2,7% do mercado importador sul-africano em 2009, enquanto a China

registra 40,5% de participacdo nesse mesmo ano.

Tabela 17 - Grupos de produtos brasileiros com exportagdes expressivas para a Africa do Sul e presenca
em declinio e em desvio de comércio nesse pais

Valor das Crescimento* Participagio Crescimento* Principal Participagdo do
Valor d: ] inci
N2 de 5 anor -as d exportagdes  das exportagdes brasileira nas das exportaces concorrt.ente do principal Classificagdo das
c d G produtos m;;? a;oess Ia brasileiras para a brasileiras paraa importagdes da dos Brasil no tfoncorren-te Nas  exportagdes
ALDEOEIEE LD (SH6) no 23;; (SSS‘; Africa do Sul Africa do Sul Africa do Sul concc{rrent'es- do r'ne.rcado da |m'po.rta§oes da prasileiras paraa
grupo 2009 (USS) 2004-2009 (%) 2009 (%) Brasil na Africa  Africa do Sul Africa do Sul Africa do Sul
2009 2009 (%)
Demais madeiras e Desvio de
manufaturas de 6 13.926.352 2.189.371 64,41 2,70 15,72 China 40,46 L.
adairas comeércio
Obras de marcenaria ou o L.
de carpintaria 1 258.167 0 -100,00 0,00 15,24 Bélgica 87,64 Em declinio
Obras diversas 2 2.915.002 179.365 -2,94 6,15 7,73 China 34,92 Em declinio
Produtos ceramicos 7 119.752.894 5.132.290 -19,94 4,29 6,30 China 47,15 Em declinio
Produtos de limpeza 3 42.957.838 1.324.237 -5,39 3,08 10,34 Reino Unido 21,68 Em declinio

Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.
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MAQUINAS E EQUIPAMENTOS

Oportunidades para os produtos brasileiros do complexo Mdquinas e
equipamentos nos Africa do Sul

Produtos brasileiros com exportacdes incipientes na Africa do Sul

No complexo Mdquinas e Equipamentos foram identificadas oportunidades no mercado sul-
africano para produtos brasileiros que ainda ndo sdo exploradas ou que sdo trabalhadas de modo inicial.
Dai o termo incipiente, que designa os produtos com essas caracteristicas. As oportunidades para os
produtos brasileiros selecionados a partir desses filtros, na Africa do Sul, estdo listadas da Tabela 18.

Tabela 18 - Grupos de produtos brasileiros com exportagdes incipientes para a Africa do Sul

) o Crescimento* das
Veller Ch [mIpeEres importagdes da Africa
da Africa do Sul p &

(SH6) no grupo do Sul
ATRI() 2004 - 2009 (%)

N¢ de produtos

Grupo de produtos

Avides 3 534.976.237 -18,04
Partes e pegas de avides e helicopteros 4 279.797.555 -2,98
Pneumadticos e cdmaras de ar 20 379.966.901 10,61
Aparelhos de ar condicionado 6 124.219.099 8,70
Aquecedor e secador 11 227.817.019 9,37
Compressores e bombas 17 339.302.026 5,66
Méaquinas de lavar roupas e suas partes 5 74.296.768 4,38
Méaquinas e aparelhos de terraplanagem e perfuragdo 14 457.776.492 1,84
Maquinas e aparelhos para moldar borracha / plastico 8 129.957.386 -1,91
Maquinas e aparelhos para encher, fechar etc recipientes 6 179.392.558 6,98
Outros motores de pistdo 2 86.597.186 0,20
Refrigeradores e congeladores 5 113.523.059 5,75
Rolamentos e engrenagens 13 428.873.820 6,11

Aparelhos para interrupgdo e protegdo de energia e suas

20 638.759.729 9,78

partes
Aparelhos elétricos de iluminagdo / sinalizagdo para

L. 5 75.797.146 9,25
automoveis
Fios, cabos e condutores para uso elétrico 11 194.569.385 16,71
Geradores e transformadores elétricos 15 367.086.877 34,55
Lampadas, tubos elétricos e faréis 10 80.661.787 4,96
Plasticos e suas obras 113 1.157.408.053 5,86

Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do Comtrade.
Nota: *Taxa média anual.
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Produtos brasileiros com exportacdes expressivas na Africa do Sul

As exportagbes expressivas a consolidar reinem aqueles casos em que o Brasil ja apresenta boa
parcela de mercado e em que as exportagdes nacionais crescem em um ritmo préximo ou superior ao dos
concorrentes. Nesse cenario, ha grande chance de os exportadores aumentarem sua presenga no pais
importador.

Os grupos de produtos classificados como a consolidar estdo listados na Tabela 19.%* Dentre eles,
destacam-se, pelo valor das importa¢cdes em 2009, os grupos Autopecas e Geradores e transformadores
elétricos, cujas compras foram de, respectivamente, USS 798,8 milhdes e USS 598,5 milhdes, Tratores,
Veiculos de carga e Mdquinas e aparelhos de uso agricola, exceto trator, com aquisicdes que totalizaram,
respectivamente, USS 229,4 milhdes, USS 210,9 milhdes e USS 173,6 milhdes. Pela participacdo das
exportagles brasileiras nas importagdes sul-africanas, os grupos Mdquinas e aparelhos de elevagdo de
carga, descarga etc.; Ferramentas manuais, pneumdticas ou hidrdulicas; Motocicletas; e Mdquinas e
aparelhos de uso agricola, exceto trator, com percentuais de, respectivamente, 33,3%, 30,8%, 16,8% e
14,2%. E, finalmente, pela taxa média anual de crescimento das exportagGes brasileiras, no periodo 2004-
2009, tém-se os grupos Motores e turbinas para aviagdo, Aquecedor e secador e Trens e materiais para vias
férreas, com variagOes positivas de, respectivamente, 373,8%, 127,8% e 86,6%.

Apenas um grupo de produto classificou-se como exportagdo consolidada: mdquinas e aparelhos de

elevagédo, carga e descarga etc., com importacgdes sul-africanas no valor de USS$ 1,3 milh3o, em 2009.

Tabela 19 - Grupos de produtos brasileiros com exportagbes expressivas para a Africa do Sul e
presenca a consolidar e consolidada nesse pais

34 . ) - . . . ) .
A coluna “N2 de produtos”, na Tabela 19, refere-se a quantidade de cddigos do Sistema Harmonizado (SH) classificados na categoria em questdo.
A analise do grupo limita-se esses codigos SH.
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Crescimento*
Valor das Valor das Crescimento* Participagdo  das exportagGes
N2 de . " exportacées  das exportagdes brasileira nas dos . Classificagdo das
importacdes da o o . o Brasil no concorrente nas
produtos Africa do Sul brasileiras para a brasileiras paraa importagdes da concorrentes do

mercado da importagdes da i
(SH6) no Africa do Sul Africa do Sul Africado Sul  Brasil na Africa P P i 5 brasileiras para a
2009 (USS) Africa do Sul Africa do Sul o
grupo 2009 (USS) 04-2009 (%) 2009 (%) do Sul Africa do Sul

2009 2009 (%)
2004-2009 (%)

Principal Participagdo do
concorrente do principal

Grupo de produtos

Aparelhos e
dispositivos elétricos 3 48.981.777 855.249 9,27 1,75 1,02 Japdo 34,07 A consolidar
de ignigdo e arranque

Aparelhos mecénicos
para projetar /

. L 2 66.580.696 2.426.056 0,30 3,64 6,15 Estados Unidos 42,06 A consolidar
pulverizar liquidos /
pods
Aquecedor e secador 1 4.141.199 120.570 127,82 2,91 47,57 China 53,21 A consolidar
Autopegas 9 798.813.857 28.307.338 21,09 3,54 14,50 Alemanha 36,84 A consolidar
Demais maquinas,
aparelhos e . .
. 4 7.123.231 531.479 40,32 7,46 -4,82 Italia 16,22 A consolidar
instrumentos
mecanicos
Demais materiais 6 45.572.527 159.103 23,71 0,35 1411 China 26,63 A consolidar
elétricos e eletronicos
Ferramentas manuais,
pneumaticas ou 3 26.326.703 8.101.545 14,82 30,77 -1,51 China 19,05 A consolidar
hidrdulicas
Geradores e
transformadores 18 598.505.194 64.272.900 24,16 10,74 23,36 China 17,33 A consolidar
elétricos
Laminadores de .

1 44.611.568 2.604.535 72,49 5,84 10,44 Alemanha 35,69 A consolidar

metais

Maquinas e aparelhos
de elevagdo de carga, 1 1.302.738 433.363 13,68 33,27 -4,04 China 37,75 Consolidadas
descarga etc.

Maquinas e aparelhos
de uso agricola, 18 173.579.980 24.699.335 21,18 14,23 7,12 Estados Unidos 31,10 A consolidar
exceto trator

Maquinas e aparelhos

para trabalhar pedra e 3 132.663.098 5.580.795 35,92 4,21 29,20 Australia 16,36 A consolidar
minério
Motocicletas 1 24.084.336 4.056.455 11,38 16,84 -2,56 China 29,35 A consolidar

Motores e turbinas

. 2 145.031.533 17.781.716 373,85 12,26 38,36 Estados Unidos 31,69 A consolidar
para aviagao
Motores para veiculos .
L. 2 63.484.195 2.767.340 43,21 4,36 -3,25 Alemanha 16,45 A consolidar
automoveis
Pilhas, baterias e
acumuladores 2 53.042.883 3.571.663 31,32 6,73 10,93 China 29,43 A consolidar
elétricos
Reboques, semi-
reboques e suas 2 2.911.210 24.470 50,67 0,84 14,42 China 19,25 A consolidar
partes
Reldgios e suas partes 1 208.961 8.734 29,50 4,18 -2,24 Estados Unidos 43,98 A consolidar
Tratores 1 229.371.450 25.867.565 1,24 11,28 4,98 Estados Unidos 24,62 A consolidar
Trens e materiais para 3 39.475.476 5222.885 86,63 13,23 42,05 Italia 17,34 A consolidar
vias férreas
Veiculos de carga 2 210.949.186 5.870.953 -6,94 2,78 7,74 Estados Unidos 65,68 A consolidar

Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do Comtrade.
Nota: *Taxa média anual

Aparelhos e dispositivos eletrénicos de ignicdo e arranque
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As importagdes da Africa do Sul relativas ao grupo de produtos Aparelhos e dispositivos eletrénicos
de ignicdo e arranque totalizaram, em 2009, USS 49 milhdes. As oportunidades referem-se principalmente
a Partes de aparelhos e dispositivos elétricos de igni¢Go ou de arranque da posi¢do 8511, que representam
cerca de 60% das importagdes sul-africanas e 70% das exportacdes brasileiras. Os maiores fornecedores
para o mercado em andlise sdo o Japao, com 34,1% de participacdo no mercado, e a Alemanha, com 19,8%,
conforme o Gréfico 45. As vendas da China e as da Franga foram as que mais cresceram no periodo 2004-
2009, respectivamente, 27,7% e 26,1%, em taxa média anual. J& a taxa brasileira apresentou percentual
negativo de 9,3% no mesmo periodo, em virtude de queda nas vendas a partir de 2008, enquanto a

participacdo em 2009 foi de 1,7%.

Grafico 45 — Participacdo de mercado dos principais fornecedores de Aparelhos e dispositivos de
ignigdo para a Africa do Sul (2004 e 2009)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.

Aparelhos mecanicos para projetar e pulverizar liquidos e pds

Em 2009, as importagdes sul-africanas do grupo de produtos Aparelhos mecdnicos para projetar e
pulverizar liquidos e pds registraram o valor de USS 66,6 milhdes em 2009. Os Estados Unidos lideraram as
vendas para esse mercado, com participagdo de 42,1% em 2009, conforme o Gréfico 46. O maior
crescimento, entre os principais fornecedores, no periodo 2004-2009, foi o da China, cujas exporta¢des
cresceram a taxa média anual de 20,7%. O Brasil participou com 3,6% do mercado, em 2009, com taxa

média anual de crescimento de 0,3% no periodo 2004-2009.

Grafico 46 — Participacdao de mercado dos principais fornecedores de Aparelhos mecdnicos para
projetar/pulverizar liquidos e pés para a Africa do Sul (2004 e 2009)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.

Aquecedores e secadores

As compras externas da Africa do Sul no grupo Aquecedores e secadores totalizaram o valor de US$
4 milhdes em 2009. Nesse ano, o mercado em questdo foi dominado pelas vendas da China, que teve
53,2% de participacdo, e da Austrdlia, com considerdvel participacao de 18,2%. Esse Ultimo pais foi o que
apresentou a maior taxa média anual de crescimento, 230,2%, entre 2004 e 2009. Nesse mesmo periodo,
os produtos israelenses apresentaram pesada perda de participac¢do, caindo de 27,7% para 4,1%, enquanto
o Brasil, apds iniciar vendas desse grupo de produtos com valores relevantes apenas a partir de 2008,

registrou participacao de 2,9% em 2009, conforme o Grafico 47.

Grafico 47 — Participacdo de mercado dos principais fornecedores de Aquecedores e secadores para a
Africa do Sul (2004 e 2009)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.
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Autopecas

O mercado importador sul-africano totalizou compras de USS$ 798,8 milhdes, em 2009, tendo como
fornecedor-lider a Alemanha, com 36,8% das vendas, seguindo-se Japdao China, Estados Unidos e Francga,
com participacdes entre 5,3% e 8,5%, conforme o Grafico 48. No periodo 2004-2009, a maior taxa média
anual de incremento das exportacGes entre os principais fornecedores foi a da Tailandia, com 57,1%,

enquanto a do Brasil foi de 21,1%, com participagdo de 3,5% em 2009.

Grafico 48 — Participagdo de mercado dos principais fornecedores de Autopegas para a Africa do Sul
(2004 e 2009)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.

Demais maquinas, aparelhos e instrumentos mecanicos

As aquisicdes externas do grupo Demais mdquinas, aparelhos e instrumentos mecdnicos pela Africa
do Sul alcangaram o valor de USS 7 milhdes em 2009. Mais de 80% das compras sul-africanas, assim como
das vendas do Brasil para esse mercado, referiram-se a Bdsculas de pesagem constante e balangas e
bdsculas ensacadoras ou dosadoras e Outras mdquinas-ferramentas para trabalhar pedra, produtos
cer@micos, concreto ou matérias minerais semelhantes. Os principais fornecedores foram Itdlia, China e
Japdo que, juntos, somaram 41,2% de participacdo. Entre os principais fornecedores, as exportacdes
brasileiras obtiveram a maior taxa média anual de crescimento, 40,3%, no periodo 2004-2009, alcangcando

7,5% de participagao em 2009.
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Grafico 49 - Participacdao de mercado dos principais fornecedores de Demais mdquinas, aparelhos e
instrumentos mecdnicos para a Africa do Sul (2004 e 2009)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.

Demais materiais elétricos e eletrénicos

O grupo Demais materiais elétricos e eletrénicos registrou USS 45,6 milhdes em importacdes da
Africa do Sul em 2009. Os principais fornecedores foram China, Alemanha e Japdo que, juntos,
responderam por 54,8% das vendas. Entre os principais fornecedores, a Suécia foi o que obteve a maior
taxa média anual de crescimento, 110,7%, no periodo 2004-2009. O Brasil, devido a queda nas exportacées
desse grupo a partir de 2008, registrou taxa anual de variagdo negativa de -23,7% no periodo 2004-2009,

obtendo 0,3% de participacdo nesse mercado em 2009, conforme o Grafico 50.

Grafico 50 — Participacdao de mercado dos principais fornecedores de Demais materiais elétricos e
eletrénicos para a Africa do Sul (2004 e 2009)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.

Ferramentas manuais, pneumaticas e hidraulicas
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O grupo de produtos Ferramentas manuais, pneumdticas e hidrdulicas totalizou USS 26,3 milhdes
em importacées sul-africanas. Tal valor refere-se a Serras de corrente, hidrdulicas o de motor ndo elétrico,
de uso manual, assim como suas partes, e Outras ferramentas hidrdulicas ou de motor ndo elétrico, de uso
manual. O Brasil foi o fornecedor-lider desse mercado, conforme o Grafico 51, com participacdo de 30,8%,
em 2009, e maior taxa média anual de crescimento entre os principais concorrentes, 14,8%, no periodo
2004-2009. Observa-se, nesse mesmo periodo, queda na participacdo de praticamente todos os demais
fornecedores. As excegdes foram a China, cujo percentual ficou praticamente estavel, em torno de 19%, e o

Japao, cujo percentual ampliou-se de 12,2% para 19%.

Grafico 51 — Participacdo de mercado dos principais fornecedores de Ferramentas manuais, pneumadticas
e hidrdulicas para a Africa do Sul (2004 e 2009)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.

Geradores e transformadores elétricos

As importacdes do grupo de produtos Geradores e transformadores elétricos pela Africa do Sul, que
em 2009 totalizaram USS 598,5 milhdes, tiveram como principais fornecedores a China e o Brasil, que
registraram participacdes de, respectivamente, 17,3% e 10,7%, conforme o Grafico 52. Entre os principais
concorrentes, a Austria foi o que obteve a maior taxa média anual de crescimento, 64,7%, no periodo 2004-
2009, enquanto a taxa do Brasil foi de 24,2%, pouco acima do crescimento das importa¢des do mercado em

anadlise, resultando na manutencdo da participacdo que havia registrado em 2004.

Grafico 52 — Participacdo de mercado dos principais fornecedores de Geradores e transformadores
elétricos para a Africa do Sul (2004 e 2009)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.

Laminadores de metais

As importacdes sul-africanas do grupo Laminadores de metais_totalizaram USS 44,6 milhdes em
2009. Nesse ano, os fornecedores com maior participacdo de mercado foram Alemanha, Estados Unidos e
Itdlia com, respectivamente, 35,7%, 16,4% e 10,8%. O Brasil registrou a maior taxa média anual de
crescimento, 72,5%, no periodo 2004-2009, alcancando a participacdo de 5,8% no ultimo ano da série em

analise, conforme o Grafico 53.

Grafico 53 — Participag¢do de mercado dos principais fornecedores de Laminadores de metais para a Africa
do Sul (2004 e 2009)

B Alemanha
mEUA

o Italia

M China

W Japao

M Brasil

M Outros

Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.

Maquinas e aparelhos de uso agricola, exceto trator
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As importagGes sul-africanas do grupo de produtos Mdquinas e aparelhos de uso agricola, exceto
trator atingiram USS 173,6 milhdes em 2009. As oportunidades referem-se principalmente aos produtos
Semeadores, plantadores e transplantadores; Ceifeiras-debulhadoras; e Partes de mdquinas e aparelhos
para colheita ou debulha de produtos agricolas, ou para limpar ou selecionar ovos, frutas ou outros
produtos agricolas, que representaram cerca de 50% das importac¢des sul-africanas e quase 80% das vendas
brasileiras para esse mercado. A lideranga nas vendas ficou com os Estados Unidos, com participagdo de
31,1%, conforme o Grafico 54. O Brasil participou com 14,2%, registrando a segunda maior taxa média
anual de crescimento entre os principais concorrentes, 21,2%, abaixo apenas da do México, que foi de

79,4%.

Grafico 54 — Participacdo de mercado dos principais fornecedores de Mdquinas e aparelhos de uso
agricola, exceto trator para a Africa do Sul (2004 e 2009)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.

Maguinas e aparelhos para trabalhar pedra e minério

As compras externas da Africa do Sul relativas ao grupo de produtos Mdquinas e aparelhos para
trabalhar pedra e minério totalizaram USS$ 132,7 milhdes em 2009. A maioria dessas importacdes, assim
como das vendas brasileiras para o mercado em andlise, refere-se a partes de maquinas e aparelhos para
processar substancias minerais sélidas, tais como terras, pedras, minérios, ceramicas, cimento e gesso. A
Austrdlia liderou o fornecimento desses produtos, com 16,4% de participagdo em 2009, seguida de
Alemanha, China, Itdlia e Estados Unidos, conforme o Grafico 55. Entre os principais concorrentes, China e
Austrélia foram os que obtiveram as maiores taxas médias anuais de crescimento, respectivamente, 95,5%
e 64,2%, entre 2004 e 2009, ampliando consideravelmente os seus percentuais de participacdo nesse
periodo, de, respectivamente, 5% e 1,1% para 16,4% e 9,3%. Na mesma base de comparagdo, as maiores

perdas foram as da Alemanha e da Itdlia: em 2004, esses paises detinham participacdo de,
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respectivamente, 18,9% e 12,6%, e, em 2009, esses percentuais foram reduzidos para 9,3% e 7,2%. O Brasil

obteve 4,2% de participacdo em 2009, com crescimento de 35,9% entre 2004 e 2009.

Grafico 55 — Participacdao de mercado dos principais fornecedores de Mdquinas e aparelhos para
trabalhar pedra e minério para a Africa do Sul (2004 e 2009)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.

Motocicletas

Em 2009, a China e o Japdo detiveram, juntos, 55,7% do mercado importador sul-africano de
Motocicletas, cujas vendas totais atingiram USS 24 milhdes. O Brasil posicionou-se em terceiro lugar, com
16,8% de participagdo, conforme o Grafico 56, e registrou, também, a maior taxa média anual de

crescimento entre os principais concorrentes, 11,4%, no periodo 2004-2009.

Gréfico 56 — Participacdo de mercado dos principais fornecedores de Motocicletas para a Africa do Sul
(2004 e 2009)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.
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Motores e turbinas para aviacdo

As importagdes sul-africanas do grupo de produtos Motores e turbinas para aviagdo totalizaram,
em 2009, USS 145 milhdes. Os Estados Unidos foram o fornecedor-lider, com 31,7% de participacdo,
seguido de Franga e Brasil, com, respectivamente, 17,4% e 12,3% de participacdo conforme o Grafico 57.
No periodo 2004-2009, o Brasil obteve a maior taxa média anual de crescimento entre os principais

concorrentes, que foi de 373,9%.

Grafico 57 — Participacdo de mercado dos principais fornecedores de Motores e turbinas para aviagdo
para a Africa do Sul (2004 e 2009)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.

Motores para veiculos automaoveis

As importagGes sul-africanas de Motores para veiculos automdveis, em 2009, alcangaram o valor de
USS 63,5 milhdes. Alemanha, Japdo, Suécia e Estados Unidos detiveram, juntos, quase 60% do mercado. A
Suécia obteve a maior taxa média anual de crescimento entre os principais concorrentes, 33,1%, no
periodo 2004-2009. Nesse mesmo periodo, observa-se drastica perda de participacdo das exportacdes da
Alemanha e do Japao de, respectivamente, 30% e 24,6% para 16,5% e 14,6%, e concomitante ampliacao
das participacGes de Suécia, China e Estados Unidos. O Brasil registrou 4,4% de participacdo de mercado,
em 2009, e taxa média anual de crescimento de 43,2% no periodo 2004-2009. Esse desempenho, superior
ao dos principais competidores, fez com que a sua participagdo se ampliasse de 0,4% para 4,4% ao longo do

periodo analisado, conforme o Grafico 58.
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Grafico 58 — Participacdo de mercado dos principais fornecedores de Motores para veiculos automdveis
para a Africa do Sul (2004 e 2009)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.

Pilhas, baterias e acumuladores elétricos

As importagdes sul-africanas do grupo de produtos Pilhas, baterias e acumuladores elétricos foram
de USS 53 milhdes em 2009. Os principais fornecedores foram a China e os Estados Unidos, com,
respectivamente, 29,4% e 16,1% de participagdo no mercado. O Brasil registrou a maior taxa média anual

de crescimento, 31,3%, entre 2004 e 2009, obtendo, ao final desse periodo, 6,7% de participagado.

Grafico 59 — Participa¢do de mercado dos principais fornecedores de Pilhas, baterias e acumuladores
elétricos para a Africa do Sul (2004 e 2009)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.
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Reboques, semirrebogues e suas partes

Em 2009, as importa¢des sul-africanas do grupo de produtos Reboques, semirreboques e suas
partes totalizaram USS 2,9 milhdes. Os principais fornecedores foram China, Bélgica, Nova Zelandia e
Alemanha, que, juntos, detiveram mais de 60% de participacdo nesse mercado, conforme o Grafico 60. A
Nova Zelandia obteve a maior taxa média anual de crescimento, 51,4%, no periodo 2004-2009, seguida de
Brasil, que obteve 50,7%, embora esse Ultimo tenha registrado a modesta participacdo de 0,8% no ultimo

ano da série analisada.

Grafico 60 — Participacdao de mercado dos principais fornecedores de Reboques, semirreboques e suas
partes para a Africa do Sul (2004 e 2009)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.

Tratores

Com o valor total de USS 229,3 milhdes importados, o0 mercado sul-africano teve como fornecedor-
lider do grupo de produtos Tratores, os Estados Unidos, com 24,6% de participacdo em 2009. Observa-se
que cerca de 80% das aquisicdes da Africa do Sul sdo concentradas praticamente em cinco fornecedores,
conforme o Grafico 61, situacdo esta que ndo se alterou muito entre 2004 e 2009. Nesse periodo, as vendas
gue mais cresceram, proporcionalmente, foram as do México, com evolucdo de 26,7%. Embora ndo
apareca no grafico, a Francga, que obteve participacdo de 9,1% em 2009, logo abaixo do México, registrou
crescimento de 47%, melhor do que o desse Ultimo pais no periodo analisado, enquanto o Brasil teve a sua

participacao reduzida de 13,2% para 11,3%.
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Grafico 61 — Participagdo de mercado dos principais fornecedores de Tratores para a Africa do Sul
(2004 e 2009)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.

Trens e materiais para vias férreas

As importagdes sul-africanas do grupo de produtos Trens e materiais para vias férreas foram de
USS 39,5 milhdes em 2009, tendo como principais fornecedores Itdlia, Franca e Brasil, com participacdes de
mercado de, respectivamente, 17,3%, 15,8% e 13,2%, conforme o Grafico 62. Entre 2004 e 2009, observa-
se forte oscilacdo nas participacGes dos concorrentes, com acentuada presenca da Itdlia e do Brasil, que,
nos anos anteriores a 2009, se revezavam como lideres do mercado. Ao mesmo tempo, a Franga e a China
vém ampliando suas posicdes ao longo do periodo. Vale ressaltar que, embora a maior taxa média anual de
crescimento entre os principais concorrentes, no periodo 2004-2009, tenha sido a da Francga, 548,5%, esse
desempenho se da a partir de uma base de comparacao fraca, ja que, em 2004, a Franga exportou um valor
insignificante. Alterando-se a base de comparagao 2005-2009, verifica-se que o Brasil obtém a maior taxa
média anual de crescimento nesse periodo, que foi de 156,2%. Adicionando-se a essa informagdo o fato de
gue o Brasil obteve o maior valor médio de exportacdes em todo o periodo, conclui-se que exportagdes
brasileiras tiveram melhor desempenho, relativamente a esse grupo de produtos, face aos demais
concorrentes. Contudo, a aguda oscilagdo das participacdes dos fornecedores ndo garante a repeticdo

desse cenario historico.
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Grafico 62 — Participacdao de mercado dos principais fornecedores de Trens e materiais para vias férreas
para a Africa do Sul (2004 e 2009)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.

Veiculos de carga

O grupo de produtos Veiculos de carga foi responsavel por importacées sul-africanas no valor de
USS 210,9 milhdes em 2009. Os Estados Unidos foram os fornecedores dominantes nesse mercado, com
participacdo de 65,7% e taxa média anual de crescimento de 37,5% no periodo 2004-2009. A ascensdo dos
Estados Unidos nesse mercado é o fato que melhor explica a queda dos demais fornecedores, inclusive do

Brasil, no periodo analisado, conforme o Grafico 63.

Grafico 63 — Participagdo de mercado dos principais fornecedores de Veiculos de carga para a Africa do
Sul (2004 e 2009)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.
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Produtos brasileiros com presenca em declinio na Africa do Sul

Os produtos agrupados nessa classificagdo apresentaram USS 1,6 bilhdo em importacgdes realizadas
pela Africa do Sul e USS 112,3 milhdes em exportacdes brasileiras para aquele mercado em 2009. Muito
embora a posicdo do Brasil encontre-se em declinio quando comparada ao avancgo registrado para os
demais concorrentes no periodo analisado, esses grupos de produtos apresentam significativo valor
importado pelo mercado sul-africano e merecem consideragdo. Assim, faz-se necessario desenvolver
estratégias comerciais que permitam a continuidade da participagdo brasileira e mesmo seu aumento de

participacdo no mercado. Os grupos de produtos classificados nessa categoria estao listados na Tabela 20.
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Tabela 20 - Grupos de produtos brasileiros com exportagées expressivas para a Africa do Sul e presenca
em declinio nesse pais

Crescimento* L. .
) . . Principal Participagdo do
Valor das Crescimento* Participagdo  das exportagdes L
Valor das - . i concorrente do principal e
N2 de . - exportagcdes  das exportagdes brasileira nas dos . Classificagdo das
importagdes da s _ . o Brasil no concorrente nas ~
produtos e, brasileiras para a brasileiras paraa importagées da concorrentes do . - exportagoes
Africa do Sul mn e e ; il mercado da importagdes da M
(SH6) no Africa do Sul Africa do Sul Africa do Sul Brasil na Africa A o brasileiras para a
Africa do Sul Africa do Sul

20009 (Us! ~
grupo (Us3) 2009 (USS) 2004-2009 (%) 2009 (%) do Sul Africa do Sul

2009 2009 (%)
2004-2009 (%)

Grupo de produtos

Chassis e carrogarias
para veiculos 2 41.167.933 6.432.732 -4,77 15,63 12,21 Espanha 62,78 Em declinio
automoveis

Compressores e

4 198.431.827 15.646.889 -3,08 7,89 6,90 Alemanha 14,91 Em declinio
bombas
Computadores e 1 214.640.750 37,527 71,02 0,02 19,65 Republica Tcheca 27,77 Em declinio
acessorios
Condensadores
elétricos fixos, variaveis 2 6.248.681 141.922 -7,17 2,27 1,12 Coréia do Sul 34,69 Em declinio
ou ajusdveis
Ferramentas
eletromecanicas com 1 28.935.752 39.595 -48,68 0,14 -1,01 China 56,38 Em declinio
motor, de uso manual
Maquinas e aparelhos
de terraplanagem e 3 111.857.164 8.309.520 -9,18 7,43 11,75 Estados Unidos 55,03 Em declinio

perfuragdo

Maquinas e aparelhos
para fabricagdo de pasta 2 14.051.152 0 -100,00 0,00 -2,00 Itélia 42,85 Em declinio
celuldsica e papel

6nibus 1 207.135.957 45.441.543 13,15 21,94 66,01 Japdo 73,36 Em declinio

Partes de motores para

, L. 2 208.287.360 11.500.470 -1,84 5,52 6,62 Estados Unidos 20,13 Em declinio
veiculos automoveis
Plasticos e suas obras 14 388.528.755 22.477.047 -4,57 5,79 2,94 Arabia Saudita 18,43 Em declinio
Pneumaticos e cdmaras . .
dear 2 14.723.857 356.071 -12,68 2,42 14,10 Sri Lanka 19,86 Em declinio
Refrigeradores e . L
6 119.754.970 366.598 -46,25 0,31 9,46 China 42,38 Em declinio
congeladores
Rol t
clamentos 2 59.536.448 1.598.005 3,02 2,68 9,56 Estados Unidos 23,52 Em declinio
engrenagens
Turbi hidrauli
urbinas hicrauficas € 1 537.213 0 -100,00 0,00 104,48 Alemanha 80,47 Em declinio

rodas hidraulicas

Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do Comtrade.
Nota: *Taxa média anual.
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MODA

Oportunidades para os produtos brasileiros do complexo Moda na Africa do Sul

Produtos brasileiros com exportacées incipientes na Africa do Sul

Entre os grupos de produtos listados para o complexo Moda no mercado sul-africano, foram
identificadas oportunidades para produtos brasileiros que ainda ndo sdo exploradas ou o sdo de modo
inicial. Dai o termo incipiente utilizado para nomear produtos com essas caracteristicas. Para a defini¢do
dessas oportunidades, foi levado em conta se ao longo de seis anos (2004-2009) houve crescimento das
importacdes do grupo de produtos. Ademais, para se ter certeza da capacidade do Brasil de aproveitar as
oportunidades ainda ndo exploradas, considerou-se a especialidade, ou ndo, brasileira na exportagao
desses produtos, e ainda se as pautas de importagdo da Africa do Sul e de exportagdo do Brasil sdo
complementares. Apenas um grupo de produtos foi identificado a partir desses filtros e é apresentado

como oportunidade na Tabela 21.

Tabela 21 - Grupos de produtos brasileiros com exportagoes incipientes
para a Africa do Sul
T tach Crescimento* das
N2 de produtos alor ’as .|mpor agoes importacdes da Africa
da Africa do Sul
(SH6) no grupo 2009 (USS) do Sul
2004 —2009 (%)

Grupo de produtos

Calgados 19 402.842.016 8,01

Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do Comtrade.
Nota: *taxa média anual.

No grupo de produtos calcados foram registrados US$S 1,4 milhdo em exportacdes brasileiras em
2009, distribuidos entre 19 mercadorias distintas. Ainda que a participa¢do nacional seja pequena, ha

oportunidades especialmente para calgados de borracha e plastico e calcados de couro natural.

Produtos brasileiros com exportacdes expressivas na Africa do Sul

Ao contrario das exportagbes incipientes, em que os produtos brasileiros ainda estdo em estagios
iniciais de insercdo no mercado, as exportagdes expressivas, como o préprio nome indica, ja atingiram

maior grau de maturidade no pais importador, sdo mais constantes ao longo do tempo e ja tém
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participacdo de mercado minimamente significativa. Para o complexo Moda, as exportagcées expressivas

encontram-se em duas situacdes: a consolidar e consolidadas.

As exportagbes expressivas a consolidar reinem aqueles casos em que o Brasil ja tem boa parcela
de mercado e em que as exportagdes nacionais crescem em um ritmo proximo ou superior ao dos
concorrentes. Nesse cenario, ha grande chance de os exportadores aumentarem sua presenga no pais
importador. Por outro lado, sdo classificados como consolidados os produtos que ja estdo bem
posicionados no mercado sul-africano e tém uma situagdo confortdvel em relagdo aos seus principais

concorrentes.

Produtos brasileiros com presenca a consolidar e consolidada na Africa do Sul

Entre os grupos de produtos classificados como consolidados, listados na Tabela 22, destaca-se,
pelo valor importado, o de Higiene pessoal e cosméticos, cujas compras externas da Africa do Sul
totalizaram USS 21,8 milhées em 2009. Metade das importacbes sul-africanas desse grupo refere-se a
Dentifricios, produto que, por sua vez, representa 93% das exporta¢des brasileiras para o mercado em

analise.

Os grupos de produtos classificados como a consolidar — Couro; Demais produtos téxteis; Partes de

calcados; e Tecidos de algodéo — serao analisados mais adiante.

Tabela 22 - Grupos de produtos brasileiros com exportagées expressivas para a Africa do Sul e presenca a
consolidar e consolidada nesse pais
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Crescimento* .. .
) . . Principal Participagdo do
Valor das Crescimento* Participagdo  das exportagdes .
Valor das concorrente do principal

Ne de . - exportagbes das exportagdes brasileira nas dos ) Classificagdo das
importagdes da M o ) - Brasil no concorrente nas -
Grupo de produtos brasileiras para a brasileiras paraa importagdes da concorrentes do exportagoes

Africa do Sul mercado da importagoes da N
brasileiras para a

Africa do Sul Africa do Sul

produtos (SH6) no 2009 (USS) Africa do Sul Africa do Sul Africado Sul  Brasil na Africa
grupo 2009 (USS) 2004-2009 (%) 2009 (%) do Sul Africa do Sul

2009 2009 (%)
2004-2009 (%)

Couro 15 61.551.366 12.314.809 <1235 20,01 -7,47 Uruguai 19,84 A consolidar

Demais produtos

pomas 12 63.700.950 3.681.004 14,60 5,78 10,83 China 32,60 A consolidar
':;f:'é‘zc"::s"a' e 4 21.805.646 4712516 0,94 21,61 15,60 Alemanha 19,43 Consolidadas
Ls e fios de I3s 1 432517 205359 9,74 47,48 18,63 Alemanha 29,41 Consolidadas
PariesdeEEits 3 12.774.549 1.533.359 2,91 12,00 5,26 india 34,27 A consolidar
Produtos do couro 3 822.977 732554 31,68 89,01 50,80 Alemanha 7,15 Consolidadas
Tetidos dealgodao 2 2280518 91.665 14,70 4,02 5,01 China 51,40 A consolidar

Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do Comtrade.
Nota: *taxa média anual de crescimento.

Couro

As importacdes sul-africanas do grupo de produtos Couro foram de USS 61,5 milhdes em 2009.
Conforme o Grafico 64, o Brasil foi o fornecedor-lider, com 20% de participagdo no mercado importador
sul-africano, mantendo posicdo histdrica. Aparecem, em seguida, o Uruguai, com 19,8%, superando a india
e a Argentina, que, em anos anteriores, revezavam-se na segunda posi¢cdo. Esse ultimo pais foi o que
registrou a maior taxa média anual de crescimento, 35,9%, no periodo 2004-2009, comparativamente aos

demais concorrentes.

Gréfico 64 — Participacdo de mercado dos principais fornecedores de Couro para a Africa do Sul
(2004 e 2009)

24,7%
M Brasil

W Uruguai

M india

7.4% M Argentina
M Paquistao

W Outros

6,5% 1,7% 15,7%

Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do Comtrade.

Demais produtos téxteis
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As compras externas da Africa do Sul relativas ao grupo Demais produtos téxteis_totalizaram US$
63,7 milhdes em 2009. A China liderou o mercado, com 32,6% de participagdo, conforme o Grafico 65. Com
excecdo da Alemanha, todos os demais competidores aumentaram suas participagées. Entre os principais
fornecedores, a maior taxa média anual de crescimento, 22,2%, foi registrada pelos Estados Unidos no
periodo 2004-2009. Nesse mesmo periodo, o Brasil obteve taxa de crescimento de 14,6%, registrando 5,8%
de participagdo em 2009. Falsos tecidos de filamentos sintéticos ou artificiais responderam por 94% do

valor exportado pelo Brasil para o mercado em anlise.

Grafico 65 — Participacdao de mercado dos principais fornecedores de Demais produtos téxteis para a
Africa do Sul (2004 e 2009)

M China

W EUA

i Coreia do Sul
M Alemanha

M Brasil

m Outros

6,6% 8,7%

Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.

Partes de calcados

O grupo de produtos Partes de calcados foi responsavel por importagdes sul-africanas no valor US$
12,8 milhdes em 2009. Os principais fornecedores foram india e China com, respectivamente, 34,3% e
28,9% de participacdao no mercado, vindo, em seguida, o Brasil, com 12%, percentual este menor do que o
obtido pelo pais em 2004, conforme o Grafico 66. As exportagdes brasileiras se concentraram quase que
totalmente em Partes superiores de calgados e seus componentes, exceto contrafortes e biqueiras rigidas. A

maior taxa média anual de crescimento, 93,1%, foi a das exportagGes vietnamitas no periodo 2004-2009.
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Gréfico 66 — Participacdo de mercado dos principais fornecedores de Partes de calcados para a Africa do
Sul (2004 e 2009)

m india
China
™ Brasil
M Italia
M Vietna

m Outros

28,9%

Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.

Tecidos de algodao

As importacdes sul-africanas do grupo de produtos Tecidos de algoddo foram de USS 2,3 milhdes
em 2009. A China foi o fornecedor predominante no mercado, com participagdo de 51,4%, seguida de
Paquistdao e Zimbabue, com, respectivamente, 17,9% e 8,8%, conforme o Grafico 67. A maior taxa média
anual de crescimento das exportagdes entre os principais fornecedores, no periodo 2004-2009, foi obtida

pelo Paquistdo. O Brasil registrou 4% de participagdo nesse mercado, com taxa média anual de crescimento

de 14,7%.

Gréfico 67 — Participagdo de mercado dos principais fornecedores de Tecidos de algoddo para a Africa do
Sul (2004 e 2009)

M China 3,8%

0,
W Paquistdao 4,0% 51,4%
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.
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Produtos brasileiros com presenca em declinio na Africa do Sul

Os grupos de produtos classificados como em declinio registraram USS 173,6 milhdes em
importacbes sul-africanas e USS 4,2 milhdes em exportacdes brasileiras em 2009. Todos os grupos de

produto apresentam retracdo nas vendas externas brasileiras para a Africa do Sul, conforme a Tabela 23.

Ainda que em situagdo inicialmente desfavoravel, vale ressaltar a dimensdao do mercado sul-
africano e os valores comercializados pelo Brasil no grupo de produtos calcados, sendo necessario o
desenvolvimento de estratégia diferenciada para a retomada ou manutengdo desse mercado,

possivelmente com foco em nichos. Os valores referem-se principalmente aos sapatos de couro natural.

Tabela 23 - Grupos de produtos brasileiros com exportacdes expressivas para a Africa do Sul e presenga
em declinio nesse pais

Crescimento*

Valor das Crescimento* Participagdo  das exportagdes i
Valor das I % . concorrente do principal e
N2 de ) . exportagdes  das exportagdes brasileira nas dos . Classificagdo das
importagdes da i i ) " Brasil no concorrente nas N
produtos C brasileiras para a brasileiras paraa importagées da concorrentes do ) . exportagdes
Africa do Sul . s L " mercado da importagdes da M
(SH6) no 2009 (USS) Africa do Sul Africa do Sul Africa do Sul Brasil na Africa brasileiras para a

Principal Participagdo do

Grupo de produtos

Africa do Sul Africa do Sul o
grupo 2009 (USS) 2004-2009 (%) 2009 (%) do Sul 2600 2009 (%) Africa do Sul
2004-2009 (%)

Calgados 6 148.200.758 3.830.885 -6,02 2,58 5,15 China 48,08 Em declinio
Confecgdes 4 20.204.303 128.921 -29,58 0,64 10,82 india 40,49 Em declinio

Demais metais e pedras

preciosas 3 1.923.560 82.996 -15,58 4,31 3,36 Alemanha 60,34 Em declinio
I

Fios sintéticos ou 3 3.293.465 129.890 -25,41 3,94 -6,83 Austria 48,92 Em declinio
artificiais

Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do Comtrade.
Nota: *taxa média anual de crescimento.
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TECNOLOGIA E SAUDE

Oportunidades para os produtos brasileiros do complexo Tecnologia e Saude na
Africa do Sul

Produtos brasileiros com exportacdes incipientes na Africa do Sul

Entre os grupos de produtos listados para o complexo Tecnologia e Satide no mercado sul-africano,
foram identificadas oportunidades para produtos brasileiros que ainda ndo sao exploradas ou o sdo de
modo inicial. Dai o termo incipiente utilizado para nomear produtos com essas caracteristicas. Para a
definicdo dessas oportunidades, foi levado em conta se ao longo de seis anos (2004-2009) houve
crescimento das importagdes do grupo de produtos. Ademais, para se ter certeza da capacidade do Brasil
de aproveitar as oportunidades ainda ndo exploradas, considerou-se a especialidade ou nao brasileira na
exportacdo desses produtos e ainda se as pautas de importacdo da Africa do Sul e de exportacdo do Brasil

sdo complementares.

Entre os produtos que se enquadraram como incipientes, listados na Tabela 24, destacam-se, no
grupo Produtos farmacéuticos: antissoros; Outras fragdes do sangue; Produtos imunoldgicos modificados,
mesmo obtidos por via biotecnoldgica; Vacinas para medicina humana; Medicamento contendo outros
antibidticos, em doses, para venda a retalho; e Outros medicamentos contendo produtos misturados, para
fins terapéuticos ou profildticos, em doses, para venda a retalho. No grupo Produtos quimicos inorgénicos,
destacam-se Amoniaco anidro; Hidréxido de sédio (soda cdustica) em solugcdo aquosa; Oxidos de aluminio,
exceto corindo artificial; Fluoretos de aluminio; Nitrato de potdssio; Trifosfato de sddio (tripolifosfato de

sddio); e Carbonato dissddico.

Tabela 24 - Grupos de produtos brasileiros com
exportagdes incipientes para a Africa do Sul

Valor das importagoes et
N2 de produtos o p M importagdes da Africa
da Africa do Sul

(SH6) no grupo do Sul
20 (V) 2004 — 2009 (%)

Grupo de produtos

Produtos

L. 32 1.559.798.840 10,56
farmacéuticos

Produtos quimicos

q Al 172 734.712.601 1,13
Inorganicos

Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do Comtrade.
Nota: *taxa média anual de crescimento.
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Produtos brasileiros com exportacdes expressivas na Africa do Sul

Ao contrario das exportagdes incipientes, em que os produtos brasileiros ainda estdo em estagios
iniciais de inser¢do no mercado, as exportagbes expressivas, como o préprio nome indica, ja atingiram
maior grau de maturidade no pais importador, sdo mais constantes ao longo do tempo e ja tém
participacdo de mercado minimamente significativa. Para o complexo Tecnologia e Satde, as exportagoes

expressivas encontram-se em duas situagdes: a consolidar e em declinio.

As exportagbes expressivas a consolidar reinem aqueles casos em que o Brasil ja tem boa parcela
de mercado e em que as exportagdes nacionais crescem em um ritmo préximo ou superior aos dos
concorrentes. Nesse cenario, ha grande chance de os exportadores aumentarem sua presenga no pais
importador. Por outro lado, em desvio de comércio est3o os produtos cujas exportacdes para a Africa do Sul
crescem menos do que as do principal concorrente, embora o Brasil seja mais especialista na exportagao
desses produtos do que esse concorrente. Isso pode acontecer devido a existéncia de acordos comerciais e
a proximidade geografica, entre outros fatores que privilegiam o principal concorrente brasileiro. Para se

contornar o em desvio de comércio, sao necessarios esfor¢cos que vao além da promogao comercial.

Produtos brasileiros com presenca a consolidar na Africa do Sul

Entre os grupos de produtos classificados como a consolidar, listados na Tabela 25, destaca-se o
valor importado pela Africa do Sul no grupo Produtos quimicos orgdnicos, que responde também pelo
maior valor de exportagGes brasileiras em 2009. A seguir, faz-se uma andlise detalhada deste e dos dois

outros grupos relacionados na Tabela 25.
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Tabela 25 - Grupos de produtos brasileiros com exportagées expressivas para a Africa do Sul e presenca a
consolidar nesse pais

Crescimento*
Valor das Valor das Crescimento* Participagdo  das exportagdes
N2 de . " exportacdes  das exportacdes brasileira nas dos
importagdes da N . . .
Grupo de produtos brasileiras para a brasileiras paraa importagdes da concorrentes do

Principal Participagdo do
concorrente do principal

Brasil no concorrente nas

mercado da importagoes da

Classificacdo das
exportagoes

Africa do Sul s
brasileiras para a

produtos (SH6) no 2009 (USS) Africa do Sul Africa do Sul Africado Sul  Brasil na Africa T —— T - sil
grupo 2009 (USS) 2004-2009 (%) 2009 (%) do Sul Africa do Sul

2009 2009 (%)
2004-2009 (%)

Demais produtos

me 8 68.513.450 2367.719 12,97 3,46 13,57 Malésia 47,35 A consolidar
quimicos
Instrumentos e
aparelhos de dtica 5 19.291.106 1.700.060 24,43 8,81 6,08 Alemanha 25,77 A consolidar
e precisdo, partes e
pecas
Produtos quimicos 12 46.844.454 2.108.479 -8,61 4,50 6,09 China 22,70 A consolidar
Inorganicos
Produtos quimicos 27 76936658  16.629.988 15,78 21,62 10,74 China 21,17 A consolidar

organicos

Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do Comtrade.

Nota: *taxa média anual de crescimento.

Instrumentos e aparelhos de dtica e precisdo, partes e pecas

As importacGes sul-africanas do grupo de produtos Instrumentos e aparelhos de ética e precisdo,
partes e pecas foram de USS 19,3 milhdes em 2009. Conforme o Gréfico 68, os principais fornecedores
foram a Alemanha e os Estados Unidos com, respectivamente, 25,8% e 13,3% de participa¢do. A maior taxa
média anual de crescimento, 27%, foi registrada pela Espanha, entre 2004 e 2009, com o Brasil obtendo
desempenho um pouco mais abaixo, de 24,4%. A participacdo do Brasil nesse mercado, em 2009, foi de

8,8%, com 60% de suas exportacdes representadas pelos produtos contadores de liquidos.

Grafico 68 — Participacdao de mercado dos principais fornecedores de Instrumentos e aparelhos de dtica e
precisdo, partes e pegas para a Africa do Sul (2004 e 2009)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.
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Produtos quimicos inorganicos

Em 2009, o grupo produtos quimicos inorgdnicos foi responsavel por compras externas da Africa do
Sul no valor de USS$ 46,8 milhdes. Conforme o Grafico 69, os principais fornecedores foram China e
Alemanha, com, respectivamente, 22,7% e 15,4% de participacdo. A maior taxa média anual de
crescimento foi obtida pela Coreia do Sul, 29%, entre 2004 e 2009, comparativamente aos principais
concorrentes. O Brasil obteve participagdo de 4,5% em 2009, com taxa média anual de variagdo negativa
em -8,6% no periodo analisado. As exportagdes brasileiras foram representadas, principalmente, por
carbono (negros-de-carbono e outras formas ndo compreendidas em outras posigoes); didxido de silicio; e

corindo artificial, quimicamente definido ou ndo.

Grafico 69 — Participacdao de mercado dos principais fornecedores Produtos quimicos inorgdnicos para a
Africa do Sul (2004 e 2009)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.

Produtos guimicos organicos

O grupo produtos quimicos orgdnicos representou importagdes sul-africanas no valor de US$ 76,9
milhdes em 2009. Conforme o Grafico 70, o Brasil foi o fornecedor-lider no mercado, com participagao de
21,6%. A maior taxa média anual de crescimento entre os principais concorrentes foi a das exportagdes
chinesas, 35,6%, no periodo 2004-2009. As exportacOes brasileiras foram representadas, principalmente,
por produtos como Acido adipico, seus sais e ésteres; Trietanolamina e seus sais; Lisina e seus ésteres e sais;

Acido glutémico e seus sais; e Outros antibidticos.
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Grafico 70 — Participacdao de mercado dos principais fornecedores Produtos quimicos orgdnicos para a

Africa do Sul (2004 e 2009)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.

Produtos brasileiros com presenca em desvio de comércio na Africa do Sul

Conforme a Tabela 26, o grupo Produtos farmacéuticos foi classificado como em declinio, Vacinas
para a medicina veterindria registrou USS 28,3 milhdes em importagdes sul-africanas e USS 71 mil em

exportacdes brasileiras em 2009.

Tabela 26 - Grupos de produtos brasileiros com exportagées expressivas para a Africa do Sul e presenga
em desvio de comércio nesse pais

Valor das Crescimento* Participacio Crescimento* Principal Participagdo do
Valor d: ] inci
N2 de 5 artor -as d exportagdes das exportagdes brasileira nas das exportacdes concorr?nte do principal Classificagdo das
Grupo de produtos produtos mz:).caa;(;ess Ia brasileiras para a brasileiras para a importagoes da dos Brasil no concorrente nas exportagoes
u u 1 u < < < H o
b b (SH6) no 2009 (USS) Africa do Sul Africa do Sul Africa do Sul conccfrrent’es- do r’ne.rcado da |m’po.rta§oes da prasileiras paraa
grupo 2009 (USS) 2004-2009 (%) 2009 (%) Brasil na Africa  Africa do Sul Africa do Sul Africa do Sul
2009 2009 (%)
Paises Baixos Desvio de
Produtos farmacéuticos 1 28.335.245 71.080 11,10 -32,64 0,25 / 24,63 L
Holanda comércio

Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do Comtrade.
Nota: *taxa média anual de crescimento.
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MULTISSETORIAL

Oportunidades para os produtos brasileiros do complexo Multissetorial na Africa
do Sul

Produtos brasileiros com exportacdes incipientes na Africa do Sul

Entre os grupos de produtos listados para o complexo Multissetorial no mercado sul-africano,
foram identificadas oportunidades para produtos brasileiros que ainda ndo sdo exploradas ou o sdo de
modo inicial. Dai o termo incipiente utilizado para nomear produtos com essas caracteristicas. Para a
definicdo dessas oportunidades, foi levado em conta se ao longo de seis anos (2004-2009) houve
crescimento das importagdes do grupo de produtos. Ademais, para se ter certeza da capacidade do Brasil
de aproveitar as oportunidades ainda ndo exploradas, considerou-se a especialidade, ou nao, brasileira na
exportagdo desses produtos e ainda se as pautas de importagdo da Africa do Sul e de exporta¢do do Brasil
sao complementares. Apenas dois grupos de produtos passaram por esses filtros e sao apresentados como

oportunidades na Tabela 27.

Tabela 27 - Grupos de produtos com exportagoes incipientes para a
Africa do Sul
Crescimento* das
N2 de produtos L importacdes da Africa
da Africa do Sul
(SH6) no grupo 2009 (USS) do Sul
2004 —2009 (%)

Valor das importagoes

Grupo de produtos

Colas e enzimas 11 74.952.995 7,90

Petréleo e derivados

) 40 13.537.551.851 14,80
de petréleo

Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do Comtrade.
Nota: *taxa média anual de crescimento.

Produtos brasileiros com exportacdes expressivas na Africa do Sul

135




Ao contrario das exportagbes incipientes, em que os produtos brasileiros ainda estdo em estagios
iniciais de insercdo no mercado, as exportagdes expressivas, como o préprio nome indica, ja atingiram
maior grau de maturidade no pais importador, sdo mais constantes ao longo do tempo e ja tém
participacdo de mercado minimamente significativa. Para o complexo Multissetorial, as exportagées

expressivas encontram-se em quatro situacdes: a consolidar, consolidada, em risco e em declinio.

As exportagdes expressivas a consolidar reinem aqueles casos em que o Brasil ja tem boa parcela
de mercado e em que as exportagdes nacionais crescem em um ritmo préximo ou superior ao dos
concorrentes. Nesse cenario, ha grande chance de os exportadores aumentarem sua presenga no pais
importador. As exportacdes denominadas consolidadas sao aquelas em que a participacao brasileira no
mercado ja é significativa e o Brasil goza de ritmo de crescimento igual ou superior a média verificada para
os demais concorrentes. A estratégia de atuac¢do para esses grupos de produtos é a de manutencao do

espaco ja conquistado.

As exportagdes em risco relaciona-se a produtos que, embora bem situados no mercado sul-

africano, encontram-se ameagados peIos concorrentes.

Por outro lado, em declinio estdo os produtos que nunca chegaram a se estabelecer no mercado
sul-africano e que nele vém perdendo espaco. Seriam as oportunidades mais dificeis de serem exploradas,

porque o quadro desfavoravel inicial precisaria ser revertido.

A seguir, apresenta-se a analise dos grupos de produtos classificados nas categorias citadas.

Produtos brasileiros com presenca a consolidar e consolidada na Africa do Sul

As importagdes sul-africanas dos grupos de produtos classificados como presenga a consolidar e
consolidada alcangaram USS 421,2 milhdes em 2009. Desse valor, aproximadamente USS 60 milhdes foram
provenientes do Brasil.

Conforme a Tabela 28, entre os grupos de produtos exportados pelo Brasil classificados como a
consolidar, destacam-se Papel e suas obras, com USS 15,5 milhdes; Produtos laminados planos de ferro ou
aco, com USS 14,8 milhdes; e Petrdleo e derivados, com USS 12,3 milhdes. Entre os grupos de produtos
classificados como consolidados, destacam-se Ferro-ligas, com USS 5,8 milhdes; e Minérios de ferro, com

USS 7,6 milhdes.

Tabela 28 - Grupos de produtos brasileiros com exportacées expressivas para a Africa do Sul e presenga a
consolidar e consolidada nesse pais
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Crescimento*

. . Principal Participac¢do do
Valor das Crescimento* das exportagées & .p .9
Valor das . - . concorrente do principal . -
N2 de ) ~ exportagdes das exportagdes dos ) Classificacdo das
importagdes da o o . " Brasil no concorrente nas .
Grupo de produtos oo brasileiras para a brasileiras paraa importagdes da concorrentes do ) o exportagdes
Africa do Sul mercado da importagdes da N
brasileiras para a

produtos (SH6) no 2009 (US$) Africa do Sul Africa do Sul Africado Sul  Brasil na Africa o J
rica do Su rica do Su )
grupo 2009 (USS) 2004-2009 (%) 2009 (%) do Sul Africa do Sul

9
2004-2009 (%) 2009 2005 (%)

Barras, perfis, fios,
chapas e tiras de 2 19.816.952 822.808 4,29 4,15 7,27 China 25,34 A consolidar
aluminio

Demais produtos

de metais ndo- 6 14.449.198 752.190 48,79 5,21 5,48 Alemanha 18,56 A consolidar
ferrosos

Estanho em bruto 1 20.040.208 109.557 -78,23 0,55 2,03 Cingapura 39,38 A consolidar
Ferro-ligas 4 17.325.465 5.765.037 37,27 33,27 14,68 Alemanha 27,25 Consolidadas

Fio-maquinas e

barras de ferro ou 3 18.857.564 1.774.129 23,11 9,41 6,60 Austria 14,31 A consolidar
ago

Minérios de ferro 2 36.796.333 7.643.922 17,57 20,77 272,01 Canada 60,81 Consolidadas
Papel e suas obras 13 113.394.971 15.463.524 7,68 13,64 2,96 Suécia 17,26 A consolidar
Petréleoe

derivados de 1 125.873.586 12.300.826 28,23 9,77 10,69 Estados Unidos 61,98 A consolidar
petrdleo

Pélvora 1 803.746 46.471 -70,16 5,78 -12,27 india 34,15 A consolidar
Produtos

laminados planos 20 53.497.302 14.834.972 11,19 27,73 -3,56 Japao 13,42 A consolidar

de ferro ou ago

el Paises Baixos )
semimanufaturado 2 301.662 90.939 -1,44 30,15 -28,41 31,22 Consolidadas

Holanda
s de ferro ou ago

Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do Comtrade.
Nota: *taxa média anual.

Barras, perfis, fios, chapas e tiras de aluminio
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Esse grupo foi responsdvel por importa¢des sul-africanas no valor de USS 19,8 milhdes. A China
liderou o mercado, com 25,3% de participagdo, seguida de Malasia, com 13,6%, conforme o Grafico 71.
Entre os principais concorrentes, o maior crescimento foi registrado pelas exportagdes do Bahrein, com
35,7% de taxa média anual no periodo 2004-2009. Nesse mesmo intervalo, a taxa de crescimento das

exportacdes brasileiras foi de 4,3%, com participacdo de 4,2% em 2009.

Grafico 71 — Participacdao de mercado dos principais fornecedores Barras, perfis, fios, chapas e tiras de
aluminio para a Africa do Sul (2004 e 2009)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.

Fio-maquinas e barras de ferro ou aco

O grupo Fio-mdquinas e barras de ferro ou aco registrou importacdes sul-africanas no valor de USS
18,9 milhdes. Estiveram a frente das vendas Austria, india e Italia que, juntas, registraram participacdo de
40%, conforme o Gréfico 72. A maior taxa média anual de crescimento, no periodo 2004-2009, foi obtida

pelo Brasil, que participou com 9,4% desse mercado em 2009.

Grafico 72 — Participacdao de mercado dos principais fornecedores Fio-mdquinas e barras de ferro ou agco
para a Africa do Sul (2004 e 2009)
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.

Papel e suas obras

As importac¢des sul-africanas do grupo de produtos Papel e suas obras foram de USS 113,4 milhdes,
em 2009. As vendas foram lideradas pela Suécia, com 17,3% de participacao, seguida de Brasil, com 13,6%,
conforme o Grafico 73. A Suécia também foi o fornecedor com a maior taxa média anual de crescimento
das exportacdes, 21,1%, entre 2004 e 2009. Observa-se que Alemanha e Austria apresentaram forte queda
de participacdo no periodo em andlise, o que pode ser atribuido, também, a entrada de outros

fornecedores no mercado.

Gréfico 73 — Participacdo de mercado dos principais fornecedores Papel e suas obras para a Africa do Sul
(2004 e 2009)

M Suécia

Brasil 13.6%
m Alemanha
M Austria

W Australia

m Outros
10,0%

13,9% 7,2% 7,3%

Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.

Produtos laminados planos de ferro ou aco
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As importacdes da Africa do Sul do grupo Produtos laminados planos de ferro ou ago alcangaram o
valor de USS 53,5 milhdes em 2009. Conforme o Grafico 74, o Brasil liderou as vendas para o mercado, com
participacdo de 27,7%, seguido de Japdo, com 13,4%. Entre os principais fornecedores, a China foi o

fornecedor com maior taxa média anual de crescimento, 152,7%, no periodo 2004-2009.

Grafico 74 — Participacdao de mercado dos principais fornecedores Produtos laminados planos de ferro ou
aco para a Africa do Sul (2004 e 2009)

15,8%

M Brasil
5,2%

M Japao
0,1%

m China
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M Finlandia

119% m Outros
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Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do UN Comtrade.

Produtos brasileiros com presenca em risco e em declinio na Africa do Sul

Conforme Tabela 29, apenas o grupo de produtos Celulose foi classificado como em risco no
mercado em analise, com exportacbes brasileiras de USS 1,1 milhdo em 2009. Entre os produtos em
declinio destacam-se, pelo valor exportado pelo Brasil, colas e enzimas e demais produtos metaldrgicos
com, respectivamente, USS 5,8 milhdes e USS 3,4 milhdes nesse mesmo ano. Para eles, bem como para os
demais grupos de produtos enquadrados nessas classificagdes, em funcdo dos valores envolvidos, faz-se

necessaria a aplicagdo de estratégias adequadas, no sentido de reverter ou minimizar a perda de mercado.
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Tabela 29 - Grupos de produtos brasileiros com exportagdes expressivas para a Africa do Sul e presen¢a
em risco e em declinio nesse pais

Grupo de produtos

Celulose

Colas e enzimas

Demais produtos de
borracha e suas obras

Demais produtos
metaldrgicos

Ligas de aluminio

Produtos para
fotografia

Crescimento*

Principal Participagdo do
Valor das Crescimento* Participagdo  das exportagoes : R

Valor das concorrente do principal

N2 de . " exportacdes  das exportacoes brasileira nas dos Classificagdo das
importagdes da

5 — — 5 Pa— e Brasil no concorrente nas -
rodutos " rasileiras para a brasileiras paraa importages da concorrentes do exportacdes
P Africa do Sul P P P P ,p ) S ) e mercado da importagoes da .p ) ¢
(SH6) no Africa do Sul Africa do Sul Africa do Sul Brasil na Africa Ay Ao brasileiras para a
2009 (USS) Africa do Sul Africa do Sul o
grupo 2009 (USS) 2004-2009 (%) 2009 (%) do Sul Africa do Sul

2009 2009 (%)
2004-2009 (%)

2 3.077.338 1.150.817 25,07 -32,41 37,40 Alemanha 35,91 Em risco

4 61.705.114 5.832.456 -5,35 9,45 7,22 China 36,66 Em declinio
9 38.702.448 2.510.765 -2,05 6,49 3,95 Alemanha 21,98 Em declinio
11 50.639.617 3.431.654 -33,50 6,78 11,40 China 25,72 Em declinio
1 15.678.741 2.232.689 -2,88 14,24 17,04 Australia 21,57 Em declinio
1 29.732.273 264.672 -12,62 0,89 4,09 Alemanha 37,84 Em declinio

Fonte: UICC/Apex-Brasil a partir de dados do Comtrade.
Nota: *taxa média anual.
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ANEXO 1 -
METODOLOGIA DE IDENTIFICACAO DE OPORTUNIDADES PARA AS EXPORTACOES
BRASILEIRAS EM MERCADOS INTERNACIONAIS

O trabalho de identificacdo de oportunidades para as exportagdes brasileiras se inicia com o
levantamento de todos os produtos (SH6) que o mercado-alvo importou do mundo nos ultimos seis anos.
Esses produtos sdo separados em dois grupos: produtos com exportacdes expressivas e produtos com

exportagdes incipientes.

Para identificar quais produtos tém exportacdes expressivas, sdo realizados 3 passos, na ordem

estabelecida abaixo :

2 - |dentificam-se os produtos, cuja participacdo média das exportacdes brasileiras em relagdo a

média do total importado pelo mercado-alvo tenha sido superior a 1% nos ultimos seis anos;

2 - Desconsidera-se o primeiro quartil formado pelos produtos identificados no passo 1.
Consideram-se, assim, apenas os produtos que estao entre os 75% com maior participacdo nas exportagoes

brasileiras para o mercado-alvo;

2 - Verifica-se, entdo, se as exporta¢des dos produtos identificados ao final do passo 2 sdo
continuas. Exportacdes continuas sdo aquelas que, a partir da primeira venda efetuada, ndo sao
interrompidas em nenhum ano posterior. Analisando-se, por exemplo, um periodo de quatro anos, se
determinado produto foi vendido apenas nos dois primeiros anos, suas exportagdes sdo descontinuas. Se,
no entanto, as vendas do produto se iniciaram no terceiro ano e se repetiram no quarto, suas exportacdes

sdo consideradas continuas.

Os produtos com exportacdes incipientes sdo aqueles excluidos em um dos trés passos acima

descritos. Dessa maneira, assegura-se que todos os produtos importados pelo mercado alvo, mesmo os que

nao sao exportados pelo Brasil, participaram da andlise de oportunidade.

Uma vez separados os produtos que tém exportagdes expressivas dos que tém exportacdes
incipientes, eles sdo agregados em grupos. A partir de entdo, os grupos de produtos com exportacoes

expressivas e incipientes sdo analisados separadamente por meio de diferentes critérios metodoldgicos.

Analise de oportunidades para grupos de produtos com exportagées expressivas
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Para se identificar, no conjunto de exportacées expressivas, os grupos de produtos que tém maior

destaque no mercado-alvo sdo analisados, num periodo de seis anos, dois indicadores:

1 — A contribuicdao de cada grupo de produtos para o crescimento das importagdes totais do

mercado-alvo ou das exportagles brasileiras para esse mercado;

2 — O crescimento médio das importacdes totais do mercado ou das exportacGes brasileiras do

grupo de produtos.

Aplica-se uma média geométrica simples nesses dois valores, chegando a dois indices para cada
grupo de produtos, um considerando as importacdes totais do mercado e outro as exportacdes brasileiras
nesse mercado. Os grupos que alcancarem um desempenho superior a média geral em ao menos um dos

indices sdo avaliados mais detalhadamente.

A inclusdo da contribuicdo para o crescimento na constru¢ao desse indice busca minimizar o
chamado “efeito base” sobre a taxa de crescimento dos grupos de produtos. Esse efeito ocorre porque os
grupos de produtos com menor valor exportado apresentam uma tendéncia de indicarem taxas de
crescimentos superiores aquelas atingidas pelos grupos de produtos com maior valor exportado. A taxa de
contribuigdo para o crescimento aponta para um movimento contrario, em que os grupos de produtos com
maior participagdo na pauta de exportagdo ou importagdo, em principio, apresentardo uma taxa mais
elevada que os grupos de produtos com menor participacdo. A média geométrica dessas duas taxas visa
suavizar os grupos com baixo valor exportado e forte taxa de crescimento, tornando a andlise mais
eficiente. Ja o cruzamento entre as importagdes totais do mercado e exportagbes brasileiras destinadas ao
mercado-alvo busca avaliar os grupos de produtos tendo em conta tanto a demanda do mercado

(importagGes totais) como a oferta brasileira para o mercado (exportagdes brasileiras).

Os grupos de produtos com exportacOes expressivas sdo classificados em cinco categorias:

“consolidados”, “em risco”, “em declinio”, “desvio de comércio” e “a consolidar”. A classificacdo é feita,

considerando-se:

J O posicionamento do Brasil em relagdo a seus concorrentes em cada grupo de produtos.
Isso é verificado por meio da andlise da participagao brasileira e do principal concorrente nas importagGes
do mercado-alvo no ultimo ano do periodo considerado e do crescimento médio das exportagdes

brasileiras em relacdo ao crescimento médio das exporta¢des dos concorrentes.
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. A especializagdo do Brasil na exportagdo de produtos daquele grupo em relagdo a
especializagdo exportadora do principal concorrente, definida a partir do cdlculo da Vantagem Comparativa

Revelada (VCR) de cada pais™.

Um grupo de produtos é considerado “consolidado” quando o Brasil ja tem, no minimo, 30% de
participacdo no mercado-alvo e o crescimento médio das exportagdes brasileiras é igual ou superior ao
crescimento médio das exportacdes dos concorrentes, no periodo considerado. A caracteristica principal
desses grupos de produtos é que eles ja gozam de uma situagdao confortavel no mercado-alvo, que

demanda apenas esforcos para sua manutencgao.

Os grupos de produtos considerados “em risco” sao aqueles em que o Brasil tem uma
participagdo de mercado igual ou superior a 30%, mas o crescimento médio das exportagdes dos
concorrentes supera em mais de 50% o crescimento médio das exportagGes brasileiras, o que significa que

a posicao do Brasil encontra-se ameacada.

Grupos de produtos com “desvio de comércio” sdo aqueles cujo crescimento médio das

7

exportagdes brasileiras é inferior ao das exportacdes dos concorrentes, apesar do Brasil apresentar
vantagens na exportacdo do grupo de produtos observado (VCRER >1), ao contrario de seu principal
concorrente (VCRConc. = 1). Isso indica que ha algum elemento ndo determinado pela simples
observagdo dos fluxos comerciais globais favorecendo o principal concorrente do Brasil no mercado-alvo.
Pode ser a existéncia de acordos comerciais, a proximidade geografica, entre outros. Para se contornar o

desvio de comercio sdo necessarios esfor¢cos que normalmente vao além da promog¢ao comercial.

Um grupo de produto estd “em declinio” se nao ha diferenca de especializagdo na exportacdo
entre o Brasil e o principal concorrente (VCRgz>1 € VCRone>1 0u VCRgr<1 € VCR¢yn<1) € a variagdo média
das exportacoes brasileiras é negativa. A situagdo de declinio também acontece quando, ao mesmo tempo,
o crescimento das exportacdes do Brasil é positivo, porém inferior a 15%° e a taxa de crescimento dos

concorrentes é o dobro da taxa de crescimento brasileira.

Nos grupos de produtos classificados como “a consolidar”, a participagao do Brasil no mercado-

alvo é inferior a 30%, mas as exportag¢des brasileiras acompanham o ritmo dos concorrentes ou sdao mais

35 a - ~ ~ . oo ~ s - ~
A VCR é calculada pela participagdo do grupo de produtos nas exportagdes totais brasileiras para o mundo em relagdo a participagdo do mesmo
grupo nas exportagdes mundiais totais.

3 A taxa média anual de crescimento abaixo de 15% foi definida como valor méximo para um grupo caracterizar-se como “em declinio” porque,
acumulada em um periodo de seis anos, representa um crescimento total de aproximadamente 100% no valor exportado pelo Brasil. Assim, ainda
que a taxa de crescimento das exportagdes brasileiras seja menos da metade da taxa dos concorrentes, considera-se que a variagao total das
vendas do Brasil para o mercado foram significativas, e o grupo de produtos ndo poderia ser caracterizado como “em declinio”.
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aceleradas. Esses sdao os grupos de produtos onde estdao as melhores oportunidades para o aumento das
exporta¢Oes brasileiras. Por isso, eles sdo investigados mais profundamente. Para tanto, os grupos de
produtos “a consolidar” sdo abertos em subgrupos. O objetivo é encontrar aqueles segmentos que sdo
mais significativos para o desempenho do grupo como um todo. Os subgrupos recebem classificacdao
semelhante as dos grupos: “consolidado”, “em risco”, “em declinio” e “a consolidar”. Apenas a categoria de
desvio de comércio ndo é utilizada para subgrupos, porque neste ponto ndo se considera o principal
concorrente do Brasil. Nos casos em que a participacdao brasileira no mercado-alvo é inferior a 30% e o

crescimento das exportagdes nacionais € menor que o dos concorrentes, o grupo de produtos podera estar

“em declinio” ou ser “a consolidar”.

Da mesma forma que os grupos de produtos, os subgrupos “a consolidar” sao considerados como
as principais oportunidades para as exporta¢des brasileiras. Neste caso, sdo levantados os produtos,

representados por cédigos SH6, mais significativos. Para isso, utilizam-se duas variaveis:

1 - Contribuicdo de cada produto para o crescimento total das exportagdes brasileiras do

subgrupo;

2 - Tendéncia de crescimento de cada produto. Essa tendéncia é calculada comparando-se o valor
exportado pelo Brasil no ultimo ano do periodo analisado com a média do valor exportado nos ultimos trés
anos. Produtos que contribuiram para o crescimento de seu subgrupo mais que a média e que foram mais
exportados no ultimo ano do que na média dos ultimos trés anos sdo considerados mais determinantes

para o desempenho positivo do subgrupo.

Analise de oportunidades para grupos de produtos com exportagoes incipientes

No caso das exportacdes incipientes, as varidveis adotadas para sele¢do dos principais grupos e

subgrupos de produtos levam em conta apenas a demanda do mercado-alvo (dados de importagdes), ja

que o Brasil ainda ndo se estabeleceu no pais com esse conjunto de produtos.

Em primeiro lugar, determina-se o dinamismo do grupo de produtos. O dinamismo relaciona o
desempenho das importagdes do mercado-alvo com as importagdes mundiais. Calcula-se a média entre as
taxas de crescimento do primeiro e do ultimo biénio do periodo em andlise, tanto para as importagGes do
mercado de um determinado grupo de produtos quanto para as importagdes mundiais totais. Essa média é
calculada para minimizar os efeitos de grandes variagGes de valores ao longo do periodo, que podem ser
causadas ndao por um aumento de quantidades importadas, mas por um aumento anormal de pregos ou
pela inflagdo, por exemplo. O dinamismo do grupo de produtos no mercado serd determinado pela

comparacao de sua média com a média das importagdes mundiais totais.
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Em relagcdo ao dinamismo, um grupo de produtos pode estar “em decadéncia”, apresentar “baixo
dinamismo”, “dinamismo intermediario”, ser “dinamico” ou “muito dindmico”. Apenas os grupos dinamicos
e muito dinamicos prosseguem na analise. Para eles, é calculada a vantagem comparativa do Brasil, com o
objetivo de avaliar se a economia brasileira tem oferta exportavel para entrar no mercado-alvo com aquele
grupo de produtos. Os grupos de produtos em que o Brasil tem VCR acima de 0,7 sdo classificados como “a

desenvolver”, ou seja, aqueles em que o Brasil apresenta maiores chances de abertura de mercado.

Esses grupos, assim como os “a consolidar” do conjunto de exportagdes expressivas, sao abertos
em subgrupos. Para os subgrupos “a desenvolver”, o Brasil também deverd apresentar VCR minima de 0,7 e

” u

os subgrupos deverdo ser “intermediarios”, “dinamicos” “muito dindmicos”. Mas, nesse caso, o dinamismo
serd avaliado tendo-se em conta ndo a média das importagées mundiais totais, mas a média das
importacdes do mercado para o grupo de produtos no qual o subgrupo se insere. Os subgrupos “a
desenvolver” sdo aqueles que impulsionam o desempenho do grupo e, portanto, representam as principais

oportunidades do conjunto de exportagdes incipientes, sendo analisados com mais profundidade.

Os principais produtos dentro de cada subgrupo sdao determinados a partir da VCR do Brasil nas
exportagGes daquele produto para o mundo e da tendéncia de crescimento das importagdes daquele
produto. Produtos para os quais a VCR do Brasil é maior que 0,7 e que tenham sido mais importados pelo
mercado-alvo no uUltimo ano de analise que na média dos Ultimos trés anos sdo considerados como os mais

determinantes para o desempenho positivo do subgrupo.
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ANEXO 2 - Contatos Uteis

DEPARTAMENTO DO COMERCIO E DA INDUSTRIA (DTI)
Private Bag X84, Pretoria, 0001

77 cnr Ruas Meintjies e Esselen, DTl Campus,

Bloco A, 32 Andar, Sunnyside, Pretoria

Tel.: +27 (12) 394-1508 e 394-1501

Fax: +27 (12) 394-0337

Private Bag X9047, Cape Town, 8000

62 Andar, Sala 618, 120 Rua Plein, Cape Town
Tel.: +27 (21) 461-7191, 461-7192 e 461-7193
Fax: +27 (21) 465 1291

Home page: www.thedti.gov.za

DEPARTAMENTO DE AGRICULTURA, FLORESTA E PESCA (DAFF)
Private Bag X250, Pretoria, 0001

N¢@ 20, Agriculture Place, Bloco DA, 12 Andar, cnr Rua Beatrix

Estrada Soutpansberg, Arcadia, Pretoria

Tel.: +27 (12) 319-7319

Fax: +27 (12) 321-8558

PRIVATE BAG

120 Rua Plein, Sala 107, Cape Town
Tel.: +27 (21) 467-4502

Fax: +27 (21) 465-6550

Home page: www.daff.gov.za

ESCRITORIO SUL-AFRICANO DE PADROES (SABS)
1 Dr Lategan Road

Groenkloof

Private Bag X191, Pretoria, 0001

Tel.: 427 (12) 428-7911

E-mail: info@sabs.co.za

Home page: www.sabs.co.za

RECEITA FEDERAL SUL-AFRICANA (SARS)

Lehae La Sars, 299 Rua Bronkhorst, Nieuw Muckleneuk, 0181, Pretoria
Correspondéncias: Private Bag X923, Pretoria, 0001, South Africa

Tel.: +27 (12) 422-4000

Fax: +27 (12) 422-5181

Home page: www.sars.gov.za

CORPORACAO DE DESENVOLVIMENTO INDUSTRIAL (IDC)
19 Fredman Drive, Sandown

P.O. Box 784055

Sandton, 2146

Tel.: +27 (11) 269-3000
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Fax: +27 (11) 269-3116
Enquiries: 086 069 3888
E-mail: callcentre@idc.co.za
Home page: www.idc.co.za

REGULADOR NACIONAL DE ESPECIFlCACCN)ES OBRIGATORIAS (NRCS)
SABS Campus 1 Dr Lategan Road Groenkloof Pretoria

PO Box: NRCS Private Bag X25, Brooklyn 0075

Tel.: +27 (12) 428-5000

Sharecall: 0860 722 700

Fax: +27 (12) 428-5199

Home page: www.nrcs.org.za

COMISSAO DE ADMINISTRACAO DO COMERCIO INTERNACIONAL (ITAC)
DTI Campus (building E)

77 Meintjies Rua, Sunnyside, Pretoria, 0002

Private Bag X753, Pretoria, 0001

Tel.: +27 (12) 394-3688 e 0861 843 384

Home page: www.itac.org.za

ESCRITORIO DE REGISTRO DE FIRMAS E DE PROPRIEDADE INTELECTUAL (CIPRO)
The Dti campus (Bloco F - Entfutfukweni)

77 Meintjies Rua, Sunnyside, Pretoria

Tel.: +27 (12) 394-9500

Home page: www.cipro.co.za

CONSELHO ECONOMICO NACIONAL DE DESENVOLVIMENTO E TRABALHO (NEDLAC)
14A Jellicoe Avenue

NEDLAC House, Rosebank 2196

Correspondéncia: PO BOX 1775, Saxonwold, 213

Tel.: +27 (11) 328-4200

Fax: +27 (11) 447-6053 e 447-2089

Home page: www.nedlac.org.za
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ANEXO 3 - SH6 classificados como exportagdes “expressivas”

010110 281520 430219 701090 842481 940320
020230 281810 430230 701342 842490 940340
020319 282590 440399 701349 842911 940350
020329 282751 440710 701911 842919 960610
020500 282760 440722 701912 842920 961000
020629 282990 440729 701931 843142
020649 283526 440799 710692 843210
020712 284920 440890 711590 843221
020714 285000 440921 711620 843229
020724 290369 440929 720221 843230
020725 290539 441011 720229 843240
020727 290543 441012 720293 843280
020733 290713 441090 720299 843290
020736 290723 441112 720310 843351
020900 290819 441192 720390 843352
030199 290943 441193 720529 843353
040210 290944 441210 720712 843359
040221 291419 441231 720720 843390
040299 291440 441232 720825 843590
040900 291539 441239 720827 843629
050400 291712 441299 720839 843680
051000 291719 441300 720916 843691
051199 291732 441520 720917 843699
071332 291821 441700 720918 843710
071333 292142 441860 721129 844140
071339 292211 470329 721720 844180
080121 292212 470429 721913 845230
080122 292213 480255 721914 845380
080131 292241 480411 721921 845530
080132 292242 480419 721922 846490
090111 292320 480421 721923 846729
090190 292421 480429 721924 846781
090300 292529 480431 721931 846789
100620 292610 480439 721933 846791
110812 293810 480451 721934 847150
120210 294190 480530 721990 847431
120220 300230 481159 722220 847432
130219 320740 481320 722550 847490
130220 330112 481390 722619 848280
150200 330610 482370 722620 848310
150500 330620 510529 722710 850133
150710 340111 520932 722860 850134
150790 340213 520939 722870 850140
151219 340220 530500 730419 850151
151229 340420 530911 730431 850152
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151511
151610
151620
151800
152110
160100
160231
160232
160249
160250
170111
170199
170230
170390
170410
170490
180610
180631
180690
190110
190410
190520
190531
190532
190540
200799
200899
200911
200919
200939
200979
200980
200990
210111
210112
210210
210610
230110
230120
230330
240110
240120
240130
250410
250700
250810

350300
350400
350510
350610
360500
370130
380300
380510
380610
380690
380993
381010
381512
382319
390110
390120
390190
390210
390220
390319
390390
390422
390430
390610
391110
391220
392020
392630
400110
400211
400219
400259
400299
400591
400811
400821
401036
401140
401290
410120
410411
410419
410441
410449
410692
410711

530919
540794
550340
550410
550942
551299
560311
560312
560313
560750
580421
600330
600410
600690
630260
630291
630539
640220
640320
640391
640399
640420
640510
640610
640620
640691
680100
680210
680223
680293
680300
680520
680530
680990
681181
681182
681280
681293
681320
681381
681389
681410
690210
690510
690710
690790

730439
730630
730900
732020
732111
732181
732290
732619
741529
750512
760120
760429
760521
760810
760820
761410
800110
811100
820160
820210
820220
820240
820291
820310
820510
820520
820530
820540
820840
821191
821192
821210
821300
830230
830260
830910
840710
840734
840820
840991
840999
841011
841181
841311
841330
841391

850153
850162
850163
850300
850421
850422
850423
850431
850432
850434
850440
850450
850490
850519
850710
850720
851110
851130
851190
853120
853222
853225
853339
854520
854690
854790
860210
860719
860730
870190
870210
870410
870431
870600
870790
870810
870829
870830
870850
870870
870891
870893
870895
870899
871120
871620

150



250840
251400
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410791
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841810
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841840
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901120
901832
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902810
902820
910400
920590
940210
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