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cada e confiavel. A eficiéncia da maior regq
assisténcia técnica, sempre a postos, sabg, &

E uma familia numerosa: 24 modelos de
tratores, cada um com seu jeito, sua persona- é B
lidade, para vocé encontrar sempre o parcei- 0 quanto € importante 0 maximo em deg
ro ideal para o trabalho na sua propriedade. penho.pelo maximo de tempo.

Uma coisa eles tém em comum: Por isso, vocé olha em volta, olha para
a forca. E muita raca, para enfrentar um dia- . ) seus vizinhos, para a sua regiao, e vaj ver qu
a-dia que vocé, melhor que ninguém, sabe " os tratores Massey Ferguson sao os liderg &
que nao é facil. : da nossa terra, com metade da frota

Na hora de escolher, fique com Massay

Paraisso, eles nascem com a herancaque  [JASSEY FERGUSON .
erguson.

so a familia Massey Ferguson pode oferecer.
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Depoimento

O ultimo caudilho

como os amigos chamam o ex-governador gaucho e

fluminense Leonel de Moura Brizola, candidato do

PDT nas proximas eleicoes presidenciais de novem-
bro. C_onhecido em todo o pais pelo seu discurso inflamado — capaz
de cativar o mais distraido assistente — e pelas fortes discussées que
trava com os politicos e jornalistas, nasceu em 22 de janeiro de 1922,
em Sdo Bento, interior de Carazinho. RS. Filho de um pequeno agri-
cultor, morto na revolucdo de 1923, as ligagdes de familia fizeram a
politica e a agricultura acompanhar Brizola por toda a vida.

O primeiro curso técnico foi na Escola de Agricultura de
Viamdo.'RS, ETA, uma das melhores do pais. Depois, cursou enge-
nharia civil, e, em 1945, entrou para histéria do PTB (Partido Traba-
Ih:sta.Brasﬂeiro), quando presidiu a Mocidade Trabalhista. A carrei-
ra foi metedrica. Aos 25 anos, elegeu-se deputado constituinte. Os
‘i cargos vieram rdpido. secretario de obras da Prefeitura de Porto Ale-

gre, prefeito da capital gaiicha e governador do Rio Grande aos
| 37 anos.
; Coube a Brizola criar o Instituto de Reforma Agrdria no estado,
i com a drenagem e loteamento do Banhado do Colégio, e entregou
outros 14 mil titulos de propriedade aos sem-terra. O destaque nacio-
| nal e internacional para o ex-governador veio com os episodios da le-
: galidade e a encampacao das empresas norte-americanas que explo-
i ravam os servigos de eletricidade e telefonia. Cassado e perseguido
pelo golpe de 1964, passou 15 anos no exilio. Até 1977 ficou no Uru-
i guai, transferindo-se posteriormente para os Estados Unidos e Euro-
| pa, regressando ao Brasil em 1979 com a anistia. Fundador do PDT,
apos uma briga na justica pela sigla histdrica do PTB, o ultimo cau-
dilho chega trangililo aos momentos decisivos da elei¢do e ndo se as-
susta nem mesmo com as pesquisas de opinido, pois coube a ele uma
das maiores, sendo a maior virada eleitoral do pals, quando, sem ser
um dos favoritos, venceu o pleito em 1982 para governador do Rio

et

Al

y de Janeiro, com 34,2 por cento dos votos.

Brizola: a terra é um direito de todos

A Granja — Como o sr. vé o Brasil hoje
e, dentro deste contexto, onde silua-se a
agropecudria?

Leonel Brizola — Sou presidente de um
partido que tem como grande tradicdo o
trabalhismo, e é nesta condicdo que falo. O
Brasil precisa sair da crise, mudar de rumos
em busca de seu desenvolvimento e, para is-
S0, necessita retomar o crescimento, porque
precisamos de mais empregos, mais fonte
de trabalho; enfim, desenvolver-se em ou-
tras bases que ndo a desses tltimos 45 anos.
Naturalmente, sera um esfor¢o gigantesco e
precisa se fundamentar numa vontade na-
cional, que esperamos que as eleicdes tra-
gam. Depois, devemos ter um ambiente de
muita colaboracdo, inclusive dos que perde-
rem. Obviamente, nem ¢ preciso falar, cola-
boracao das Forcas Armadas, dos meios de
comunicacdo e também muita competéncia
em matéria de relacionamento internacio-
nal. Precisamos apelar aos nossos amigos,
do exterior, estejam onde estiverem, e tra-
tar de reestabelecer boas relacdes comer-
ciais, econdmicas e financeiras, mas em ou-

tras bases, uma vez que, nestes ultimos 40
anos, temos sido uma espécie de otarios in-
ternacionais. Produzimos, trabalhamos
tanto, somos a oitava economia do mundo
e, no entanto, estamos ai nesta crise, com o
povo em dificuldades, porque fazemos
maus negocios la fora. Dentro deste contex-
to, esta a agropecuaria. Nos, brasileiros,
devido as dimensdes territoriais que temos e
as virtudes e possibilidades do nosso solo,
que em alta proporcdo é produtivo, traba-
lhavel, temos uma vocacdo essencial: a
agropecuaria. E isso € muito bom. O que
fez a grandeza dos Estados Unidos foi a sua
agropecudria, que deu base e fundamento
ao desenvolvimento industrial daquela
grande nacao.

P — De que forma isso aconteceu?

R — A agropecuaria de 1a foi muito bem
estruturada, criando um mercado interno
para a propria industria, com milhdes e mi-
lhoes de consumidores. E, na medida que o
seu desenvolvimento agropecuéario se tecni-
ficou, assimilou um outro nivel, um outro
patamar de tecnologia, criando condicdes

para que a populacao se tornasse altamente
consumidora. A partir dai, ja com o consu-
mo e a renda das populacdes urbanas, os
Estados Unidos foram para a frente. E isso
¢ um pouco do que esta no nosso futuro.
Sera um erro estupido, como tem ocorrido
com estes governos tecnocraticos, imaginar
que 0 nosso pais va até mesmo superar a cri-
se se nao se voltar para algumas prioridades
fundamentais, como é o caso do desenvol-
vimento agropecuario, que € um setor de al-
ta prioridade. Naturalmente que, quando
falamos em desenvolvimento agropecudrio,
nunca podemos perder de vista 0s nossos
recursos humanos. Muito mais do gue isto,
o desenvolvimento do pais, de uma forma
global, esta diretamente ligado a essa ques-
tao da situacdao do povo, da sua saude, de
suas condicoes fisicas, e, principalmente, ao
seu nivel cultural, de instrucao e de preparo
para o desenvolvimento, que inexiste se nao
houver brasileiros desenvolvidos. Nao po-
demos conceber a agropecuaria sem um
material humano altamente treinado. To-

dos que trabalham no setor, no minimo, de->
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veriam ter 0 curso primario, para nao dizer
que devessem ter o secundario. Pude ver ha
pouco, na Australia, um simples esquila-
dor, um tratorista e pedes com O Curso se-
cundario. E claro que eles 14 estdo num ou-
tro patamar, num outro nivel de vida.

P — O que pode ser feito aqui nesle senti-
do?

R — Na hora que um governo der priori-
dade para o setor, ele deve, simultaneamen-
te, priorizar o ser humano que estd ai. Nos,
do PDT, preconizamos um vasto plano de
educacao e assisténcia as criancas, para que
nao tenhamos que enfrentar essa tarefa im-
possivel de recuperar adultos como nos to-
dos, que ja somos arvores tortas, pois neste
caso, mesmo com muito investimento, o
governo conseguiria pouco. Vamos tratar
de dar prioridade as criancas, porque atra-
vés delas é que poderemos dar um salto no
maximo daqui a 15 anos.

Ogoverno nao faz nada
e se vangloria com o
chapéu dos outros

P — Como o sr. define a politica agricola
e como ela se encontra hoje no pais?

R — Estamos numa situacao em que nao
sera dificil para um governo coerente dar
um grande impulso na producao de graos,
de carne e de toda essa gama de produtos
que fazem parte do complexo de producao
agropecudria, como por exemplo as aves.
Neste momento, assistimos a um ministro
falar: porque nos estamos produzindo 70
milhdes de toneladas de griaos, porque isto,
porque aquilo... No fundo, o governo nao
esta fazendo nada. A questdo do crédito
agricola ficou agora sob regras que fazem
com que cada produtor que apele para um
financiamento deixe de dormir. Ele perde o
sono, porque ndo sabe se vai alcangar o res-
gate daquele compromisso. Esses 70 mi-
Ihoes de toneladas nada mais sao do que a
garra da nossa gente, porque 0 governo
praticamente nada faz, em nada interfere e
esta ai, se vangloriando com o chapéu dos
outros.

P — O sr. poderia cilar um exemplo...

R — Vejam o que estdo fazendo com a
Emater, com toda essa organizacdo que €
uma face até rara do poder publico, porque
ainda ¢ uma coisa boa que se tem e, se bem
mobilizada, assistida, estimulada e, sobre-
tudo, com o respaldo de bons recursos or-
camentarios, ela vai se constituir num ins-
trumento fundamental para o desenvolvi-
mento da agropecudria do pais. Um gover-
no coerente que venha ai teria que presti-
giar, colaborar com a Emater de tal forma
que ela se fortalecesse, do mesmo modo que
pretendemos fazer com o Banco do Brasil,
na parte econdmico-financeira, num respal-
do ao desenvolvimento agropecuario.
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P — Como o Brasil poderia sair desta cri-
se?

R — Uma das linhas de recuperacio,
uma das formas para o pais voltar a crescer,
abrindo uma enorme area de empregos, de
trabalho — enfim, sair da crise —, é priori-
zar o setor primario. Um governo com um
pouco de estabilidade, que dé um pouco de
seguranga aos produtores e uma base de as-
sisténcia e linhas de crédito — que nio seja
mais isso em que se transformou o crédito
agricola, um processo especulativo, com ju-
ros inconcebiveis —, podera dar a partida.
No mais, € uma questdo de entendimento
com os setores da produc¢do. No caso, por
exemplo, do arroz, busca-se os produtores,
suas entidades e trabalha-se com eles,
discute-se os melhores caminhos, estabele-
cendo-se, entdo, programas comuns para
dar voz ao setor. E, quando chegar na ques-
tdo da comercializacdao e dos insumos que a
lavoura necessita, temos que encontrar
meios que eliminem certas intermediacdes
intteis, porque os produtores, suas coope-
rativas, suas associacdes ndo podem com-
prar certos produtos diretamente das fon-
tes. Estas intermediacdes comem de 20 a 25
por cento. Em resumo, deve-se organizar
esses itens e, depois, dar ao produtor a co-
bertura na hora da comercializacdo, caso
contrario tudo estard perdido. E é ai que
surge a parte em que 0 governo tem que me-
diar com grande competéncia. A situacdo
do arroz, por exemplo, ja que citei o setor
anteriormente, neste momento & desastrosa
no que se refere a comercializacdo. Esta ai
com precos completamente desatualizados,
sem falar nos custos que se elevaram ex-
traordinariamente, desestimulando o pro-
dutor. Em matéria de agricultura, talvez o
setor mais organizado, moderno, bem-feito
e que tem alcancado altos indices de produ-
tividade seja o do arroz irrigado do Rio
Grande do Sul. Mas precisdvamos irrigar
muito mais. Hoje existem, é claro, diversas
outras lavouras, embora em pequena esca-
la, que sdao modernas, irrigadas e assimilam
alta tecnologia. Agora mesmo estive no Va-
le do S3o Francisco, em Petrolina. Desem-
barquei em Paulo Afonso, percorri grande
parte do Vale e pude ver que la os produto-
res estdo realmente lancando as bases de um
desenvolvimento de primeira ordem, com
irrigacao de muitos cultivos.

P — No Brasil, ainda ha alguma chance
para a agricultura?

R — O que tem no pais, que representa
ainda alguma chance para a agricultura, sdo
0s setores que exportam, aos quais 0 merca-
do internacional cria uma certa regularida-
de. Agora, para os setores que se destinam
ao mercado de consumo, prosseguir tem si-
do realmente um ato de teimosia dos produ-
tores, tais as incompreensdes, as incertezas
e a instabilidade. Neste campo, que é com-
plexo, ndo tenho condi¢des, no momento,
de adiantar conceitos. Mas, para quem ja
viveu intensamente este problema, creio
que ndo vai ser dificil articular uma politica
coerente. O pior é quando nos deparamos

com certos politicos que sd0 muito simpati-
cos, até cultos, bons expositores, falantes e,
por isso, nos iludem com uma retérica apa-
rentemente satisfatoria. Entretanto, eles
nao chegam a convencer aqueles que conhe-
cem um pouco das coisas. O pior de tudo €
que esses politicos podem levar a boa-fé de
muita gente ao invocar certos mitos: porque

dcesso d terra
faz parte
dos direitos humanos

nds somos da empresa privada, a favor da
livre iniciativa, da privatizacdo... Entio
com estas imposturas, levam os votos dos:
produtores, que acabam indo atras do fula-
no, do beltrano, do seu Caiado, do sey Col-
lor, _do seu nao-sei-mais-quem. No fundo
sa0 imposturas que estdo a Servico de un;
modelo econdmico, desse processo que nos
levou a todo este quadro dramatico de cri-
se, que nos fez assumir a divida, nog mergu-
lhou na inflacdo, tornou nossa €conomia
mais dependente e nos entregou para estes
cartéis. Veja o que custa para os Produtores
agropecuén_os o transporte, que representa
um d_os maiores onus. Nos iludiram com o
atr.atwo de que o caminhdo & umg grande
coisa, que vem ¢ pega de porta em port
quando na realidade nos levaram g abanda’
nar nossas estradas de ferro e as viag mar'?-
mas, que sao baratas e, com isto, Cain: i
nas mdos da industria automobilistica g
€ um cartel estrangeiro que nem o gove':rque
Em se tratando do Rio Grande do Sul ?10'
veria estar reestruturada a sua re ey,
das de ferro, tendo algumas linh
rias basicas que jogassem a pr
portos. Sinceramente, se aman
milagre de um Leonel Brizola
cima, temos que fazer uma est
ducdo, mas de ferro, e tratar
nossas hidrovias.

P — Quanto a reforma agrarig
seu posicionamento? i

R — Em primeiro lugar, este assun

de de estra-
as ferroyija-
Qducéo nos
ha Ocorrer o
chegar 13 em
rada da pro-
de revitalizar

qual é o

cisa ser ‘desideologizado.’ Temqg to pre-
xar a tensdo, tirar este contendq g‘;e bai-
con-

fronto que ha, quando que a rigo, e
blema ndo deve ser assim, mas inclu-scl
tro da nossa visdo de clesenvc»lvi'me:_1 O den-
ja o seguinte: noés do PDT part; SO SVies
principio de que o acesso a Dropriedmos do
parte dos direitos humanos do pgq,, ade fa;
leiro. Se féssemos o Japdo, com 1 9 rasi-
milhdes de pessoas naquele Pedacin Y 140
acordo. Mas nds aqui, um pajg inh' s ViE
quase que faz parte dos direitos ge rlflnito,
cos e sociais do povo brasileiro tey Stocréﬁ'
so, para poder morar, trabalhar ou € aces-
zir. Para nos, isto € natural, o Pp Produ-
o direito da propriedade porque acz}i]?lg::
Sil(ils'_: uma coisa tdo boa que a quer para to-

S€ pro-



P — Quem deve ter 0 acesso a proprieda-
de?

R — Nas cidades, as pessoas tém que ter
0S seus terrenos, seus apartamentos, suas
casas. No campo, entendemos que 0s assa-
lariados, que trabalham como empregados,
tém o direito de também ter a sua casa, em
pequenas vilas ou povoados na periferia das
cidades, onde possam ficar com suas fami-
lias, seus filhos perto de escolas, com assis-
téncia médica, junto aos sindicatos. Enfim,
devem ter um lote um pouco maior para fa-
zer uma horta, ter algumas arvores frutife-
ras, uma vaca de leite, uma cabra. A mulher
que vive no campo deve também ter acesso
a outro tipo de trabalho, se quiser. Enten-
demos que aqueles que, por tradicdo, por
vocacdo, queiram trabalhar a terra devem
ter o acesso a ela, e nos, do PDT, temos a
obrigacido de ensejar o surgimento de novas
propriedades, pequenas e médias, tanto que
preconizamos um grande esforco, uma es-
pécie de mutirdo nacional entre 0 poder pu-
blico e a iniciativa privada para realizar pla-
nos de colonizacdo e urbanizacdo. Em su-
ma, fazer aquilo que nos sabemos fazer. O
Rio Grande do Sul foi, em grande parte, co-
lonizado pelo poder publico e pela iniciati-
va privada. Por exemplo, aquelas coloniza-

Projeto de colonizacao
sério deve comecar em
areas do poder piiblico

¢Oes de Panambi aconteceram pela iniciati-
va privada. O estado até vendia muitas ter-
ras devolutas, muitas areas, € outras empre-
sas ou colonizadores compravam de parti-
culares e depois colonizavam, em pequenos
lotes, e eles proprios se encarregavam de
transportar as populacdes. E assim foi feito
no oeste de Santa Catarina, depois no oeste
e sudoeste do Parana, no sul do Mato Gros-
SO e, agora, ja estamos no norte. Eu estive
naquele estado, na regido da Barra do Gar-
ca, e visitei grandes nucleos de colonizacdo
gaucha, propriedades maiores, com 120,
150 ou 200 hectares, tudo iniciativa particu-
lar, Foi um excelente movimento e hoje ha
varias cidades naquela regido povoadas por
gauchos. Sdo areas bem desenvolvidas que,
quando sobrevoadas, ddo a impressao de se
estar voando sobre as melhores areas do
Rio Grande do Sul e até dos Estados Uni-
dos. Este € o nosso pais. Para que isso
aconteca, nao € preciso questionar a pro-
priedade tradicional, que, dependendo da
regido em que esta, pode até ser um pouco
maior, mas acho que isso a propria evolu-
cdo se encarrega de resolver.
P — O que deve ser mudado?

R — Temos que questionar as concessoes
indevidas de grandes areas a bancos, grupos
industriais, etc. Gente que ndo tem nada a

ver com a terra, com a agropecuaria, e
dedica-se praticamente a especulacdo. Es-
peculam com essas areas em nome de gran-
des projetos, para usar dos beneficios fis-
cais, de favores do governo, como forma de
iludir o imposto de renda. Entdo, um go-
verno coerente deve usar as terras do poder
publico para tratar de fazer também gran-
des projetos de colonizacdo, beneficiando
certas regides, grandes vales, onde é possi-
vel também praticar a irrigacdo. Sob todos
o0s aspectos, & melhor ocupar estas areas do
que entrar numa ordem de conflito em pro-
priedades que estdo ocupadas e exploradas.
O nosso pais vai precisar abrir esta perspec-
tiva nos proximos anos, principalmente pa-
ra os jovens. Temos que abrir oportunida-
des para milhdes e milhdes de casais jovens.
Temos que prever, ter pronta uma perspec-
tiva para eles. Feita esta parte, acredito até
que, se o governo for competente, vai che-
gar um momento em que se poderad levar
para estas areas uma grande parte da popu-
lacdo das periferias das cidades grandes.
Nos Estados Unidos, quando o pais se in-
dustrializava na costa atlantica, foi feito um
grande movimento em busca de uma nova
vida. Entdo, operou-se aquela verdadeira
epopéia dos carrocdes, daquelas caravanas
que demandavam oeste e meio-oeste ameri-
cano. Aquilo que nos assistiamos no cine-
ma, que eles transformaram num grande es-
tilo de filmes, nio mostrava toda a historia:
os carrocdes eram do governo e o condutor
da caravana era funcionario do governo.
Foi um plano orientado pelo governo e ca-
da familia daquelas levava uma ordem para
escolher o lugar em determinadas regioes e

construir ali a sua casa. Levavam o direito

de posse, podiam marcar 110 acres — 0
equivalente a mais ou menos 50 hectares —,
ganhavam a madeira, ferramentas, semen-
tes, duas vacas de leite e suprimentos para
agiientar dois anos. Muitas areas nos Esta-
dos Unidos foram colonizadas assim e fica-
ram praticamente cem anos sem participar
do mercado, as familias apenas ganharam a
terra para produzir e para comer, €, na me-
dida em que o desenvolvimento foi chegan-
do, aquela gente encontrava-se ja em plena
potencialidade, nao degeneraram. Creio
francamente na possibilidade de atingirmos
um outro nivel no nosso pais. E preciso des-
centralizar este programa, mobilizar muita
gente que seja capaz, competente, e agir ra-
pidamente. Ndo se pode esperar.

P — O sr. é proprietario de lerras no
Uruguai. Poderia falar sobre os investimen-
tos naquele pais?

R — Olha, estamos no Uruguai por uma
decorréncia, porque fomos obrigados a sair
do Brasil, e a minha situacdo como produ-
tor agropecuario veio da condicao de que
minha mulher era de uma familia de fazen-
deiros e produtores de Sdao Borja, filha do
falecido Vicente Goulart. Sempre achei que
0 meu dever era conservar este patrimonio,
mas nao me profissionalizei rigorosamente
no todo, porque minha vida sempre se de-
senvolveu muito em funcdao de minhas ativi-
dades politicas. No Uruguai € que eu, ultra-

passado o periodo de atividades hostis ao
regime, a ditadura que se estabeleceu aqui,
procurei dedicar-me a um pequeno comple-
X0 agropecuarjo, produzindo em niveis
semi-intensivos. Entretanto, desde que tive-
mos que sair do Uruguai, nunca mais pude
me dedicar a0 campo como gostaria. Fiquei
dois anos nos Estados Unidos e Europa, de-
pois retornei ao pais e pensei em me transfe-
rir para o Brasil. Mas, em funcdo das neces-

Aestrutum do Uruguai
é baseada na pequena
propriedade. E da certo

sidades que tive em me absorver com a vida
politica, achei melhor deixar como esta,
procurando mais conservar aquele patrimo-
nio, em primeiro lugar para minha mulher,
depois para os filhos. Com relacdo ao Uru-
guai, pelo que me é dado a observar, trata-
se de um pais que tem a sua linha tradicio-
nal, ele procura avancar passo a passo no
desenvolvimento pecuario e orientar a sua
agricultura com limitacdes, dando mais pa-
ra as areas de maior vocacdo, como € 0 caso
do vale do rio Uruguai e as regides mais ao
sul, proximo a Montevidéu. O que o pais
tem de admiravel é o seu cinturdo verde,
construido ao redor da capital; sdo poucas
as cidades do mundo que tém aquela estru-
tura de producdo baseada na pequena pro-
priedade. Tem um sistema de fracionamen-
to e difusio da pequena propriedade. La
também tem uma norma na qual os uru-
guaios se baseiam, ou seja, em toda transa-
cao de campo e de terras é dada a preferén-
cia de compra para o Instituto de Coloniza-
¢do, que precisa dar a luz verde para qual-
quer operac¢io. Naturalmente, ninguém po-
de querer dar um golpe, porque o Instituto
tem as suas normas para avaliar as proprie-
dades, que nio podem de forma alguma
transgredir aqueles limites. Isso da ao go-
verno uruguaio a oportunidade de ter aces-
so a grandes glebas de terra para colonizar
sem conflitos, pois, quem vende, vende,
tanto faz se para ‘‘a’’, ‘‘b’’ ou “‘c’’. O Insti-
tuto de Colonizac¢do é uma norma que nos
brasileiros temos que estudar para adotar.
Neste momento, ndo sei, ndo tenho ido com
mais tempo ao Uruguai para saber o que ¢
conveniente ou ndo. O que sei € que, em ge-
ral, os brasileiros que vdo investir naquele
pais chegam 14 com grande entusiasmo e,
em pouco tempo, passam a um periodo de
vacilacdo e acabam vendendo as proprieda-
des porque sentem que se descapitalizam e
acabam voltando para o Brasil. La os cus-
tos sdo padronizados e o pagamento dos
impostos é baseado no indice de produtivi-
dade. Como é um pais pequeno, ja foi feito
um levantamento de todas as terras e ¢ com
esse critério que se paga o imposto, tanto o
rural como o de renda. 2]
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SACONTECEU

ESTA ACONTECENDO

O Brasil produtivo 1

Pergunta que cabe: até
quando o Brasil produtivo vai
agiientar os que pouco ou nada
produzem? Sim, agiientar,
porque, por paradoxal que
seja, € exatamente o Brasil
improdutivo que faz as leis
para os que produzem.

O Brasil produtivo II

Mais do que nunca, as
equipes jornalisticas d’A
Granja tém viajado pelo Brasil
afora.

Viajado e colhido
informagdes a campo, no Brasil
rural. L4, onde se trabalha e se
produz. Onde se trabalha e se
produz muito e cada vez
melhor. No campo tradicional
e nas novas fronteiras
agricolas. L4 onde o grevismo
ainda ndo se tornou habito. La
onde se corre o risco da seca e
das enchentes. Pois bem, 14
onde as condig¢des sdo mais
adversas, onde o trabalho é
mais intenso € o risco € maior,
0 ambiente apesar de tudo é’
progressista e estimulante. Ja
quando as equipes voltam as
suas bases, em Porto Alegre €
Sdo Paulo, encontram outra
atmosfera, outro Brasil.

O eterno problema
nao resolvido

La longe, em 1955, o entdo
candidato & presidéncia da
Republica, Juscelino
Kubitscheck, apresentou a nagéo
um plano de metas. Trinta e
trés ao todo. No fim do seu
governo, em 1960, viu-se que
haviam sido cumpridas trinta
metas. Bela performance, sem
divida. Uma das trés metas
ndo alcangadas foi a auto-
suficiéncia da produgio de
trigo. Hoje, passados 34 anos,
a situagdo do trigo continua
rigorosamente igual: ndo
resolvida. E todo ano, nesta
época, as mesmas reclamacgoes,
protestos e falta de perspectivas
continuam rigorosamente
iguais. Nada acontece e tudo é
empurrado com a barriga.

Até quando?

Plantio e consumo

O nao-cumprimento de
metas, alias, ndo é fato novo e
se perpetua pelo tempo, até
com certa naturalidade. O
resultado € imediato e medido
tanto no campo como na
cidade. Levantamento dos
técnicos especializados na area
de trigo indica que, se ndo
houver uma defini¢do sobre a
cultura, devera ocorrer uma
reducdo de até um milhdo de
hectares na area plantada, que
gira atualmente em torno de 3,4
milhGes de hectares. Os reflexos
chegam logo 4 zona urbana: o
brasileiro € quem menos
consome trigo, cerca de 46
quilos/pessoa/ano, enquanto o
uruguaio, o europeu € o norte-
americano t€ém um consumo
meédio de 150 quilos.

Até quando?

WAl ACONTECER

O estado moderno

O setor primario precisa se
ver livre dos gigol6s da
produgdo. Néo sb através do
discurso liberal, mas
principalmente através da acdo.
Onde o campo esta prospero?
Onde existe menor intervengdo
do estado. Onde as leis do
mercado estabelecem os
parametros de acdo. Menos
paternalismo e menos
intervengdo governamental.
Nenhuma lei estabeleceu que
seriam os gauchos os
colonizadores modernos das
nossas novas fronteiras
agricolas. Foi a antevisdo do
lucro, o espirito pioneiro e a
necessidade de melhores
horizontes, sem esperar pelo
estado, que fizeram os gatichos
escrever a saga da produgdo
agricola em terras nunca
imaginaveis. Saga que ainda
néo foi escrita e que nio se
completou.

Por isso mesmo, um exemplo
vivo que se renova todo dia,
mas que ndo da ibope. Ibope
dao as invasées de terras,
missas campais, passeatas de
protesto, interminaveis e
improdutivos debates sobre
reforma agraria.
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Defesa do murundum

“Todos somos sabedores de que o
terrago de base larga € uma técnica que
deve ser levada em conta em um pro-
grama de conservagdo de solos. A sua
utilizacdo dependera principalmente da
topografia do terreno. Por outro lado,
seria falta de bom senso de nossa parte
deixarmos de usar o0 murundum como
técnica conservacionista, simplesmente
porque devemos corrigir o local de on-
de foi movimentado o solo. A expe-
riéncia existente no oeste do Parana
mostra que o murundum, aliado 4 con-
servagfio em microbacias, salvou o solo
da regido e isto é incontestavel.”

Ademir José Balena
Santa Terezinha de Itaipu/PR

Discurso X prioridade

“Na edicdo de janeiro/fevereiro de
89, na segdo Ponto de Vista, o ministro
fris Rezende faz algumas colocagdes
sobre as responsabilidades da agrope-
cuaria nos tempos de cruzado novo.
Todos os brasileiros, no meu ponto de
vista, sabem que o pais depende, em
primeiro lugar, da agropecuaria. O se-
tor agricola e pecuério indo bem, tudo
vai bem. Ouvimos seguidos pronuncia-
mentos a respeito de ‘o pais colhe no-
vamente uma safra recorde’. O comen-
tario salienta a importdncia do setor
agropecuério mas, pelo visto, nem elee
nem o presidente Sarney a reconhecem
no intimo, apenas no discurso. Com o
Plano Ver#o, o presidente vetou as ver-
bas do orcamento da Unido para o tra-
balho da extensdo rural que, no mon-
tante da produgfio, influenciou em
muito com seu trabalho diério, que por
sinal é mal remunerado. Ja que a Em-
brater foi extinta, esperamos que o pre-
sidente Sarney destine verbas para a ex-
tensdo rural, ndo interessando de qual
rubrica venha.”

Gilberto José Scapin
Caigcara/RS

Reconhecimento do leitor

“‘Estou escrevendo para elogiar a ex-
celente reportagem sobre a agricultura
e a pecudria em Mato Grosso e Goiés,
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a qual contribuiu muito para aumentar

meus conhecimentos. Excelente, tam-

bém, € a entrevista com Bolivar Anno-
ni.,’

Julio César R. Donadel

Erechim/RS

Emprego

‘“‘Sou engenheira agrdnoma, forma-
da em Pelotas/RS, e estou adminis-
trando uma fazenda no Sul de Sio
Paulo desde agosto do ano passado.
Sinto verdadeira admira¢dio por meu
trabalho, mas, a exemplo de outras
mulheres que exercem atividades den-
tro da agropecuaria, estou encontran-
glo dificuldades e preconceitos que me
impossibilitam ter plenas oportunida-
df:s de acdo. Frente a isso, coloco-me a
disposi¢do para trabalhar em qualquer
regido do Brasil.”

) Ana Licia Conti
Caixa Postal 80 - CEP 11930
Pariquera-A¢u/SP, ou Pelotas,
pelo telefone: (0532) 25-4228.

Emprego Il

‘“Tenho experiéncia em cursos de
agropecuaria, como irrigagdo e siste-
matiza¢gdo de terras. Aceito trabalho
em qualquer parte do pais e sou forma-
do em agronomia desde 1987.”*

Francisco Sérgio Feitosa Lima
Rua Venezuela, 52
CEP 60420 - Fortaleza/CE

Oferta de emprego

‘“‘Procuramos engenheiro agrénomo
que tenha experiéncia no cultivo de ole-
ricolas para administrar fazenda, de-
senvolvendo projetos de produgsio e
acompanhamento dos trabalhos de
campo, paralelamente. A fazenda fica
localizada em Nova Friburgo, regido
serrana do Rio de Janeiro. Dispse de
infra-estrutura, incluindo moradia e
veiculo de transporte para o adminis-
trador. Interessados devem enviar cur-
riculo para o enderego abaixo.”

Marcelo O. P. Martins

Rua Lauro Miiller, 116, conj. 1902
Botafogo, CEP 22290
Rio de Janeiro/RJ

AQuIESTAA

Escargds & cogumelos

“‘Gostaria de obter maiores informa-
¢Ges sobre a criagdo de escargds, bem
como o endereco de quem cria e vende
matrizes.”’

Manoel Francisco L. A. da Rosa
Bagé/RS

“Estou interessado em criar escgrgés

e cogumelos e, por isso, gostana do

apoio dessa revista para obter as se-

guintes informagdes: bibliografia perti-
nente e fornecedores idoneos.”

Remi Querois de Oliveira

Sant’Ana do Livramento/RS

Informagées detalhadas sobre escar-
gbs podem ser conseguidas lendo o.ll.-
vro “Criagdo de caracéis”’, do heltcx-
cultor (criador de caracéis) paranaense
Jaceguay Ribas, editado pela Livraria
Nobel, rua da Baisa, 559, CEP 0291 0,
Sdo Paulo/SP, fone (011) 857-9444.
Carne, matrizes, projetos de helidrios e
assisténcia técnica podem ser consegui-
dos mantendo contato com Alceu dos
Santos, do Paraiso dos Escargds, rua
Balduino Linck, 109, CEP 94000,
Gravatai/RS, fone (0512) 88-4323; ou
com Marco A. Vieira, do Helidrio Pe-
queno-Cinza, rua Bardo do Gravatal,
649/306, CEP 90060, Porto Ale-
gre/RS, fone (0512) 21-5438. Com re-
{acdo a cogumelos, A Granja 485, de
Julho de 88, publicou a matéria: “*‘Ndo
morra pela boca’’, a pdgina 14, onde
identifica os 18 fungos mais comuns
nas regioes Sul e Sudeste, bem como
ensina a preparar 0 composto para
produgdo de agaricus e do pleurogyg
0s comestiveis mais comuns em nogg,
meio. Maiores informagoes podem g,
obtidas no Departamento de Botap; .
da Secretaria da Agricultura de g,’
Paulo, com a bidloga Vera Luciq o
noni, fone (011) 275-3322, ou cop,"
'nicdloga Rosa Guerrero, do Depg,, ©
mento de Boténica da Umversidade Fa‘
deral do Rio Grande do Sul (UFR -
rua Paulo Gama, s/n’, CEP 90040 ),
ne (0512) 25-4676. » Jo-



Ultraleve na agricultura

“‘Solicito informagGes técnicas, tais
como locais de venda, empresas espe-
cializadas do setor, material técnico
agrondmico, a respeito da utilizacdo
do ultraleve em pulverizacdo aérea.”

Nilton Alfredo Pistoni
Itaiopolis/SC

A utilizagdo do ultraleve no meio ru-
ral, tanto como veiculo de transporte
quanto na pulverizacdo de defensivos,
ainda é muito recente em nosso pais.
No entanto, existe uma empresa com
sede no Rio de Janeiro/RJ que fabrica
o ultraleve rural, que jé vem com um
kit de pulverizagcdo aérea, para baixo
volume e ultrabaixo volume. E s6 con-
tatar com Gastdo Hoepfner, da Micro-

Atras da ‘‘gigante
australiana’’

““Solicito informagdes sobre onde
conseguir mudas da goiabeira ‘gigante

M

australiana’.

Antonio Carlos H. Cavalcanti
Rio Grande/RS

Segundo o professor Ivo Minica, es-
pecialista em fruticultura da Universi-
dade Federal do Rio Grande do Sul, es-
tas mudas s6 podem ser encontradas
em Sdo Paulo. E uma destas empresas
paulistas é a Dierberger Agro Comer-
cial Ltda, que vende cada muda por
NCz8 4,00. O endereco é: rua Gomes
de Carvalho, 209, CEP 04547, Sdo
Paulo/SP, fone (011) 531-3100.

leve Comércio e Industria Ltda, fones
(021) 390-2993, 325-1107 e 325-0574.
Se preferir, contate com o representan-
te de Camboriti/SC, cujo fone é (0473)
66-0961. Também o engenheiro agré-
nomo José Maria Fernandes dos San-
tos, da Companhia Nacional de Defen-
sivos Agricolas, do Grupo Rhodia, rea-
lizou testes com o ultraleve para testar
a sua eficiéncia na aplicacdo de defen-
sivos na Estacdo Experimental de Pau-
linia /SP. O endereco do pesquisador
é: CNDA — Companhia Nacional de
Defensivos Agricolas, drea de tecnolo-
gia para aplicacdo de defensivos agri-
colas liquidos, av. Maria Coelho
Aguiar, 215, bloco B, 5° andar, CEP
05804, fone (011) 545-4309.

Fa do plantio direto

‘“‘Atraveés desta, solicito informagdes
sobre o plantio direto. Gostaria de sa-
ber se a revista ja publicou matéria so-
bre este assunto.”’

Irineu Sanches de Almeida
Santa Cruz do Monte Castelo/PR

Este assunto foi amplamente con-
templado nas pdginas de A Granja. As-
sim, basta consultar as seguintes edi-
coes: 431 (dez-83), 445 (fev-85), 451
(ago-85), 454 (nov-85), 463 (ago-86), A
Granja do Ano (edicdo 1987). Sugeri-
mos também entrar em contato, para
maiores informagdes, com o Clube da
Minhoca, av. dos Pioneiros, 1540, cai-
xa postal 892, fone (0422) 31-1459,
CEP 84170, Carambei/PR.

Plantadeira faz sucesso

‘‘Através da secdo Hortas e Poma-
res, da edi¢do de outubro, chegou ao
nosso conhecimento o invento do pro-
fessor Wladimir Pereira Gordo, novi-
dade esta que nos despertou interesse,
face ao grande nimero de associados
de nossa cooperativa que seriam bene-
ficiados com o novo implemento agri-
cola. Pedimos, entdo, que nos seja re-
metido o endereco do professor ou da
firma que comercializa este implémen-
to.”

Osni Walter (Copagril)
Mal. Candido Rondon/PR

Estas informacédes podem ser obti-
das enviando correspondéncia ao pro-
fessor Wiadimir Pereira Gordo no se-
guinte endereco: Universidade Esta-
dual de Campinas, Cidade Universita-
ria Zeferino Braz, Bardo Geraldo, cai-
xa postal 1170, CEP 13100, Campi-
nas/SP, fone (0192) 39-1301.

Junh®,

>

Epoca certa

““Venho solicitar, se possivel, um ca-
lendario com as épocas corretas do
plantio de hortalicas, pois tenho um
pequeno sitio e para mim seria de gran-
de utilidade.”

José Maria Torres Mosquera
Porto Alegre/RS

O anudrio A Granja do Ano, edicdo
1987, publicou, a pdgina 138, ampla
matéria sobre o cultivo de hortalicas,
inclusive uma tabela de horta natural,
onde aparecem a época de semeadura,
plantas companheiras e inimigas, adu-
bacdo, rotagido e usos medicinais das
culturas de transplante e definitivas,
bem como ensina a fazer a calda fertili-
zante a partir do esterco. Para adquirir
o anudrio, é 56 ligar 33-1822 e solicitar
ao Departamento de Circulagdo.
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EDUARDO ALMEIDA REIS

Poluicoes

a flor de seus 75 aninhos, re-

cém-matriculada num curso

de inglés, sem dispensar o vi-
nho ou a cerveja, eventualmente o
champanha as refei¢Ges, dirigindo seu
Monza, jogando seu biribinha — mi-
nha mie acabou sucumbindo  histeria
ecologica que tomou conta da midia
nos ultimos tempos. E anda preocupa-
dissima com os problemas que vﬁ.o d.a
poluicdo atmosférica ao uso indiscri-
minado de agrotoxicos.

Por isso, d4 gosto vé-la comer da}s
saladas de nossa roca, alfaces, almei-
rdes, tomates, couves e rabanetes, que
o compadre cultiva num cercado de
bambu, 14 no fim do pomar. ‘‘Salada
sem agrotoxicos tem outro sabor!’’ ex-
clama a senhora que me deu 4 luz c_lu-
rante a Segunda Guerra Mundial.
Ali4s, sejamos justos e verazes: um
pouco antes de comegar aquela guerra.

No entusiasmo que lhe provocam as
alfaces e os tomates serranos, minha
mde ndo se acanha de repetir os pratos,
generosamente regados a azeite portu-
gués, ou, pelo menos, 0 que se vepde
hoje em dia nos mercados, com o rotu-
lo de azeite lusitano. E eu fico quieto,
porque sei da missa a outra metade, co-
mo também sei que o bom com‘padrense
fez horteldo na escola de um japonés,
que «sadubava’’ as couves com agroto-
xicos.

Desta escola, o compadre trouxe a
certeza de que a satde da hox:ta esta
nos diversos venenos, que vai enco-
mendando, e eu vou comprando na
Camig, gerenciada pelo excelente Ta-
deu, ajudado pelo ndo menos excelente
Jodo. Tadeu & Jodo, prova provada de
que, pelo menos em Sdo Jodo Nepo-
muceno/MG, pode haver dedicagdo e
eficiéncia no servigo publico. .

Voltemos as nossas couves. E muito
possivel, € até mesmo prové.vel, que os
produtos de nossa horta sejam };o ou
mais toxicos do que os hortifritis da

Ceasa. Alfim e ao cabo, 0 cpmpadre
anda entrado em anos, € ainda ndo
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mandou fazer os dculos. Portanto, ndo
consegue ler as instru¢des dos vidros de
veneno, de resto escritas num tipinho
marotissimo, menor ainda do que o
corpo quatro, que ja é ilegivel para a
maioria dos mortais.

Em defesa de nossa horta, e do po-
mar que lhe é anexo, devo dizer que o
bom compadre, que também se alimen-
ta das frutas e das verduras ali produzi-
das; tem uma saide de ferro. E vem de
assistir a0 nascimento de seu décimo-
segundo filho.

Borlaug, prémio Nobel por suas pes-
quisas com o trigo, no discurso pro-
nunciado perante a Academia Sueca,
nao se esqueceu de falar dos ‘““ambien-
talistas histéricos”’. Isto na década de
70, quando os ambientalistas eram
muito menos histéricos do que sdo ho-
je.

Nédo vou dizer que a problemética
ecoldgica ndo me preocupe. Preocupa-
me, e muito. Mas penso que o exame
do assunto deva ser deixado por conta
dos ecologos, que estudaram ecologia
como ciéncia, de mesmo passo em que
se deveria botar esparadrapos nas bo-
cas dos ‘‘ecologistas”, que se contam
por milhdes no mundo inteiro.

Esparadrapo que n#o lhes permitisse
continuar falando asneiras sobre uma
por¢do de assuntos. Outro dia mesmo,
um reporter da TV fazia matéria sobre
o deserto que esta sendo formado no
interior do RS — um deserto original,
porque chuvoso... —, e se julgou no
direito de informar que o tal ‘‘deserto’’
ja teria a metade da 4rea de Israel.

A informacdo me doeu no ouvido,
porque sei que Israel é um pais peque-

no, mas nunca pude imaginar que ti-
vesse 20 mil hectares apenas, ja que o
“‘deserto’’ gaucho se aproxima, segun-
do o tal reporter, dos 10 mil hegtares-

Eis sendo quando, ontem & noite, i:o-
lheando um atlas que recebi como brin-
de da revista Time, descobri que o E’S'
tado de Israel tem mais de 20 mil quil6-
metros quadrados. E isso ai: o jovem
reporter confundiu quildmetro quadra-
do com hectare — quando o primeiro €
cem vezes maior do que o segundo.

Quase todas as modificagdes impor-
tantes ocorridas em nosso planeta —
glaciagbes, zonas tropicais que S€
transformaram em temperadas, flores-
tas que se transformaram em desertos,
leitos oceéinicos que vieram ter & super-
ficie, e outras complicagdes do género
— 580 anteriores & presenga do homem
sobre a face da Terra, e, portanto,
muito anteriores 4 invengo das motos-
serras.

Sirva a noticia de aviso para aqueles
que vivem acusando o homem de ten-
tar destruir o planeta em que vivemos.
Sei, e todo 0 mundo sabe, que h4 mui-
to de criminoso no processo de polui-
¢80 dos ares e das 4guas, mas o proble-
ma é da competéncia dos ecblogos €
dos organismos policiais, e nio de meia
duzia de idiotas, que s6 querem apare-
cer diante das cameras de televisgo.

Enquanto isso, a pior de todas as po-
lui¢Ges — a demografica — vai de vep-
to em popa, sem que os ‘‘verdes’’, e og
demais partidos do mesmo saco, se ma.
nifestem a respeito. Meu bom compg.
dre, ao menos, tem tido casa, e com;.
da, e escola, para criar seus 12 filhog,
os outros? Milhdes de criancas crim;_
nosamente despgjadas neste € noutrg,
paises, sob as vistas gomplacent,t!s dag
CNBBs da vida, cheias de €scriipu]og
quando se trata de proibir, pura e gj, -
plesmente, como andou tentando faze,
a China, que um casal tenha majg do
que um filho. Alids, certos casais ngq
deviam ter filho algum. Estamos cop,.
versados.



Golheitadeira Ideal 1175 DS TURBO

Jv e R e =
Otimizagdo da Colheita:
Plataformas flexiveis de 4,20m
e4,65m, com ainda maior
flexibilidade.

Maiorautonomia: Novo
tanque de combustivel com
240litros.

Conforto na operagdo: Novo
freio hidrdulico a disco. Menor
esforgo e manobras mais
4geis.

Melhor desempenho: Polentes
motores turbo MWM ou
Perkins com 145CV.

Uma superpoténcia em todes oS campos.

A tecnologia dos avangcados
motores turbo agora faz parte da nova
colheitadeira Ideal. Mais poténcia, maior
rendimento e melhor autonomia séo
algumas das vantagens que vocé so vai
encontrarna 1175 DS Turbo.

Passe no seu revendedor Ideal e conhega
essa superpoténcia.

Controle da velocidade:
Indicadorde avango, permite
retomadas de velocidade
programada.

Protegao do ventilador:
Eficiénciado fluxo de ar
garantida pela nova protegdo
do ventilador.

INDUSTRIA DE MAQUINAS
AGRICOLAS IDEAL S.A.

Rodovia RS 344, km 1 - Caixa Postal 68
98.900 - Santa Rosa - RS - Brasil



O PRODUTOR
RURAL.

Brutus T5
e o0 Oleo produzi-
do para a dltima
safra de motores:
Os turbos. E por
isto mesmo da
mais forca e de-
sempenho para
todos os motores

Brutus T5
e Mmultiviscoso €
evita o desgaste
do motor. Vocé
coloca Brutus TS5
e soO troca depois
de muitas horas
rodadas.

Experimente
Brutus T5. O oleo
que deixou OS
outros quilome-
tros atras.

_ BRUTUS T5.-
0 OLEO cOM A FOREA
DO TURBO.

IPIRANGA



[P ORTEIRA ABERTA

Confusdo de espécies

Até hoje, o criador de gado caracu
Jodo Felipe Loureiro, de Curitiba/PR,
ex-presidente da associagdo da raga,
vem dando gentilmente explicacées so-
bre esgargds, e contou de forma exclu-
siva a historia para A Granja: ‘“Ha
dois anos, uma revista ndo especializa-
da em agropecuaria, de circulagdo na-
cional, publicou o telefone e endereco
da nossa entidade, mas ao grafar a ra-
zdo social colocou Associagdo Brasilei-
ra de Criadores de Caracol’’. E muita
gente esclarecida entrou nessa. Recen-
temente, ele recebeu correspondéncia
toda pomposa do Ministério da Agri-
cultura. Para quem ainda tem duvidas,
Jodo Felipe Loureiro explica que a sua
caracu & uma excelente raga de gado.
Favor ndo confundir com caracul, que
& uma raga ovina com alto valor na la,

e nem com o caracol ou escargd, mo-
lusco comestivel e prato cada vez mais
apreciado pelos gurmés.

Fantasma de 64

As greves de varias categorias € 0S
atos terroristas dos ultimos dias, que
sacudiram o pais, refrescaram, de for-
ma pouco agradavel, a memoria de Ga-
ron Maia, irméo do lendéario Sebastido
Maia, que deixou o Brasil ha varios
anos, estabelecendo-se na Australia.
““Me lembro muito de 64°’, diz com sua
fala mansa, lembrando que ‘‘com tan-
tos problemas, & voz geral aqui em
Aragatuba que Tido acertou ao ir em-

bora’’. Ao contrario do irmdo, Garon
ainda acredita que o pais tem salvagdo.
‘O Brasil é bem maior do que tudo que
acontece ¢ fazem com ele’”’, garante,
alertando, no entanto, que serd neces-
sario pensar bem antes de votar em al-
gum candidato nas proximas eleicdes
presidenciais de novembro.

De olho na aftosa

A frase vem sendo usada para identi-
ficar a campanha mundial que existe
em torno do assunto. Nem poderia ser
diferente, especialmente no Brasil. Afi-
nal, a doeng¢a vem espantando o inte-
resse de compradores europeus de car-
ne brasileira. Uma das raras excecgdes é
o Rio Grande do Sul, sobre o qual os
importadores ndo tém manifestado
grandes preocupacdes. Entretanto, a
aparente calma corre perigo. Dos 51
milhdes de dolares liberados pelo Ban-
co Mundial para combate a doenca,
nem um unico cent chegou ao Instituto
de Pesquisas Veterinarias Desidério Fi-
namor (IPVDF), da Secretaria da Agri-

Primeiro mundo x
terceiro mundo

A economia do mundo capitalista é
realmente engracada e, as vezes, coloca
o produtor frente a paradoxos. En-
quanto os produtores de leite do tercei-
ro mundo lutam para obter o maximo
de produtividade de suas ‘‘mimosas’’,
os primeiro-mundistas norte-america-
nos reagem para que uma droga que
aumenta a produco leiteira — o BGH
— ndo seja liberada pelas autoridades
governamentais. E que nos EUA o go-
verno ja paga para certos produtores
sairem da atividade, num mercado ja
inundado de leite. Com a liberagdo
desta droga, os produtores beneficia-
riam-se, num primeiro momento, pelo
aumento da producdo e da receita.
Mas, a longo prazo, seriam prejudica-
dos pela queda dos pregos minimos pa-
gos pelo governo. Um estudo da Uni-
versidade de Wisconsin calcula que a
perda dos produtores desse estado seria
por volta de US$ 100 milhdes por ano.

cultura e do Abastecimento/RS, consi-
derado a maior instituicdo de pesquisa
e diagnostico em medicina veterinaria
da Ameérica Latina e fabricante da va-
cina oleosa, de maior poténcia. Por ou-
tro lado, o Laboratério Regional de
Referéncia Animal (Lara), também lo-
calizado na Grande Porto Alegre/RS,
responsavel pela fiscalizagdo das vaci-
nas oleosas contra a aftosa, recebeu re-
cursos do Ministério da Agricultura
que possibilitaram o inicio de obras em
sua sede. Em outras palavras: havera
controle de qualidade, mas podem fal-
tar vacinas.
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Exclam

A primeira vez
que estes senhores
se reuniram houve
farta distribuicao
de tratores
e colheitadeira

LAy I—

Sr. Fernando C. Beber - Presidente da Abraforte / Sr. J.A. Pifieiro - Dir. de Vendas e Marketing da Ford New Holland / Sr. Nelson Pizzani - Dir. Presidente do Consércio Autoplan /
Sr. Ivan Paiva - Gerente do Depto. de Consércio da Ford New Holland / Sr. Gerson Maciel - Dir. Comercial do Consdrcio Autoplan.

Estes senhores sdo diretores da Autoplan, da Ford New Holland e da Abraforte - Associacdo
de Distribuidores Ford de Tratores e Equipamentos. 3 .

A primeira vez que eles se reuniram foi no dia 10 de maio ultimo, para realizar a primeira
assembléia do Autoplan Consércio Nacional de Produtos Ford New Holland - Maquinas Agricolas,

Participaram nove grupos formados por agricultores de todo o Brasil, quando foram
entregues tratores e colheitadeiras, através de sorteios e lances.

A assembléia foi na sede da Autoplan, em Curitiba,
e transmitida, ao vivo, via Embratel para toda a rede de Auto Ian
Distribuidores/Representantes Ford New Holland. | S P

Vocé pode participar da préxima reunido, que ja esta RYEPALE UGS,
marcada para o dia 14 de junho. Procure seu Distribuidor/
Representante Ford New Holland. Novos grupos ja estdo abertos.
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Aqui vocé entra para o nosso mutirao:

° Aracaju - SE (079) 224-6917 ¢ Aragatuba - SP (0186) 23-7632¢ Araraquara - SP
(0162) 36-6143 » Bauru - SP (0142) 23-8403 » Belo Horizonte - MG (031) 212-6464
* Botucatu - SP (0149) 22-3802 « Brasilia- DF (061) 273-7171 e Campinas - SP (0192)
31-6985 » Campo Grande - MS (067) 383-2108  Campos- RJ(0247) 22-2455 » Cas-
cavel - PR (0452) 24-2525 e Cuiaba - MT (065) 322-8044 e Curitiba - PR (041)
222-6_011 ° Dgurados- MS (067) 421-0112 » Feira de Santana - BA (075) 221-2044
= Florianopolis - SC (0482) 44-5110 e Fortaleza - CE (085) 244-5077 © Goidnia- GO
(062) 224-8666 » Gov. Valadares - MG (0332) 21-1444 e Jodo Pessoa - PB (083)
241-1401 o Juiz de Fora - MG (032) 212-8192 ¢ Lins - SP (0145) 22-2344 e Londrina
-PR(0432) 27-6050 © Maceid - AL(082) 221-2051 ¢ Marilia- SP (0144) 33-6288  Ma-

PLANTE ARROLZ,

SOJA,CAFE,

0 QUE QUISER.
com

GARAVELO RURAL
DA PE.

Garavelo Rural vai ajudar quem
precisa de maquinas e implementos
agricolas para obter umaboa
colheita.

Porqte o Consorcio Garavelo Rural
facilitaa compra desses :
equipamentos, permitindoque
vocé pague em planos deaté 5 anos.
Sem juros! Com prestagoes

mensais, trimestrais ou semestrais,
coincidindo com sua safra.

Alem disso, Garavelo Rural tem
garantia de fornecimento dos
fabricantes. Entre vocé tambem para

esse mutirdo.
Com Garavelo Rural da pe.

g

CONSORCIO

GARAVELO
RURAL

O MUTIRAO DO HOMEM DO CAMPO

ringd - PR (0442) 24-8414 » Natal - RN (084) 222-0284  Ourinhos- (0143) 22-3300
o Piracicaba- SP (0194) 33-5918 = Porto Alegre - RS (0512) 22-4379 » Presidente Pru-

dente - SP (0182) 22-2377  Recife - PE (081) 222-1522 e Ribeirdo Preto - SP (016)
625-8855 ° Rio de Janeiro - RJ (021) 221-4212 e Salvador-BA (071) 359-5911 ¢ Santo
André - SP (011) 449-4865 » Santos - SP (0132) 35-5300 » Séo Carlos - SP (0162)
71-2309 » Sao Jodo da Boa Vista - SP (0196) 23-2211 Sdo José dos Campos - SP
(0123) 21-9133  Sao José do Rio Preto - SP (0172) 32-4090 » Séo Luis - MA (098)
222-6463 » Sdo Paulo- SP (011) 280-9266 » Sao Paulo 1 - SP (011) 259-3099 ° So-
rocaba- SP (0152) 32-3618 » Teresina - P (086) 223-4242  Uberlandia - MG (034)
2357540 e Varginha - MG (035) 221-2465 ° Vitoria - ES (027) 222-4233

Filiado a

©
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A frota de tratores e colhedeiras
estd sucateada e o consércio
possibilita a renovagdo mais

proxima do indice desejado de 10

por cento ao ano

Apenas no Rio Grande do Sul estdo lo-
calizadas cerca de 40. Além deste esta-
do, também merecem destaque em ni-
mero de empresas Sdo Paulo, Rio de
Janeiro, Minas Gerais, Parana e Santa
Catarina. A grande vantagem do siste-
ma esta na auséncia de juros e no fato
do bem ter um custo médio ao mutua-
rio, que, por efetuar pagamentos men-
sais, ao quitar o seu plano dispendeu
apenas o valor médio de mercado.

“Consorcio rendeu mais
do que o dolar, ouro
e também a poupanga”

Considerando um grupo de 60 me-
ses, que € o plano usado para a aquisi-
¢do de maquinas e implementos agrico-
las, caminhdes e outros bens de alto
custo, o valor pago pelo mutuario vai
ser o prego médio entre o primeiro € o
ultimo produto entregue pela adminis-
tradora. Isto mostra, em func¢do dos
bens duradveis terem uma valorizagéio
muito acima da inflagédo, que o investi-
mento € incrivelmente rentavel.

Tulio Jacques Massignan, presidente
da Abac (Associagdo Brasileira das
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Administradoras de Consoércio), Re-
gional do Rio Grande do Sul, com sede
em Porto Alegre, e diretor-presidente
do Grupo Mapel Consoércio, de Ere-
xim/RS, reforca esta idéia com dados
mais convincentes: nos ultimos dois
anos, enquanto a caderneta de poupan-
ca apresentou um rendimento acumu-
lado de 7 mil por cento, os consorcios
renderam cerca de 135 por cento mais,
ou seja, os bens rentaveis duraveis va-
lorizaram 17 mil por cento (caso espe-
cifico dos automoveis). ‘O investimen-
to em consorcio rendeu mais do que o
dolar, ouro ou poupanca’’, enfatiza.
Atualmente atuando com automo-
veis, eletroeletrénicos, maquinas e im-
plementos agricolas e, mais recente-
mente, na casa propria, o consorcin é
responsavel pela colocagdo de 57 por
cento de todos os veiculos comerciali-
zados no Brasil, 18 por cento dos apa-
relhos eletroeletronicos € 18 por cento
das motos. Somando-se tudo isso, a re-

presentatividade é de trés por cento do
Produto Interno Bruto Nacional (PIB)
— dados estatisticos de dezembro de
1988.

Problemas — Segundo Massigman,
foi com o Plano Cruzado em 1986 que
0 consorcio registrou o maior cresci-
mento de sua historia, em fungdo do
congelamento de pregos. Entretanto,
neste mesmo periodo, as administrado-
ras foram impedidas de funcionar, fi-
cando praticamente dois anos paradas,
pela falta de bens duraveis no merca-
do, voltando a operar regularmente em
junho do ano passado, com novo cres-
cimento. O Plano Verdo reativou as
vendas em todas as administradoras,
principalmente porque os investidores
queriam ter a mesma rentabilidade re-
gistrada na época do Cruzado.

O mercado de veiculos, em especial,
estd num momento conturbado, pelas
greves que atingem o setor (falta de
uma politica salarial) e pelos reajustes >



IMPLEMENTE-SE

VOCE QUE SE PREOCUPA EM TER
BOAS TERRAS, PROCURA AS MELHORES

SEMENTES E INSUMOS DE QUALIDADE...
COM OS IMPLEMENTOS ADEQUADOS
SEU LUCRO PODE SER BEM MAIOR.

A FORMA MAIS INTELIGENTE DE
OBTER ESSES IMPLEMENTOS E O
CONSORCIO.

ALEN DE IMPLEMENTOS AGRICOLAS,
» - vo%g\iglge ADQUIRIR TRATORES,
AMI HOES, ANTENAS PARABOLICAS,
KITS.DE CASAS PRE-FABRICADAS...
~TUDO PELO CONSORCIO.
RETAMBEM PARA O CONSORCIO.
pVOCE VAI ENCONTRAR O BEM
“DESEJADO COM UM PLANO QUE
ENCAIXA PERFEITAMENTE NO SEU
ORCAMENTO.

CTONSORCIO. A MELHOR OPCAO DE COMPRA.

GRUPO SOPOUPE
Tecnologia e confiangca em consorcios.

"—————*'—‘_—'-fm Matriz: Av. Paulista, 2073 - Horsa Il - Terrago - CEP 01311 o L Y
A ¢

OUPE  PABX (011) 289-5199 - Telex (11) 38487 - Sa@o Paulo




Para adquirir carros,
videocassetes,
caminhdes, tratores,
utilitdrios, antenas
parabdlicas,

mdquinas e
equipamentos, nada
melhor que a Arca
Consércios*. Seu
dinheiro fica aplicado,
podendo pagar as
prestacoes sé com os

_ rendimentos.

E um negécio seguro,
garantido e de
muita lucratividade.
Por sorteio ou
por lance, na Arca vocé
ganha sempre.

arcd

CONSORCIOS ‘/pc;‘/

b

§ T

P.ALEGRE - Fones: 22-3399 e 42-5911/
N.HAMBURGO - Fone: 93-5553/PE-
LOTAS - Fone: 25-6404/CAXIAS DO
SUL - Fone: 221-8422.

ALEGRETE - Fone: 422-2864/BAGE - Fo-
ne: 42-2077/ESTEIO - Fone: 73-1862/
FARROUPILHA - Fone: 261-2644/LA-
JEADO - Fone: 714-2092/R10 GRAN-
DE - Fone: 31-1062/ROQUE GONZA-
LES - Fone: 197/SANTA MARIA - Fone:
222-2581/SA0O LEOPOLDO - Fones:
92-1910, 92-2320 e 92-5980/TRES DE
MAIO - Fone: 535-1409/VIAMAO -
Fone: 85-1507.

Plantédo Eletrénico Permanente -

Fone: (0512) 22-9933

* Empresa gaicha, independente, com larga experiéncia
acumulada, mais de 40 mil bens |@ entregues e fodos os
compromissos cumpridos arigor.

SRF 03/00/323/88 e 003/00/024/89
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irreais dos bens. Ja o consorciado, pelo
congelamento, passou a procurar mais
este sistema de aquisicdo. Para o presi-
dente da Abac/RS, desta vez o des-
congelamento ndo devera reduzir a
procura, ‘‘pois ha uma rela¢do direta
com as altas taxas de juros impostas
pelo mercado financeiro’’, explica.

Consorcio rural — Pela propria ex-
pansdo e necessidade do homem do
campo, também como aperfeigoamen-
to das administradoras, ha cerca de
cinco anos surgiu o chamado consoércio
rural. Nesta categoria, os tratores e co-
lheitadeiras sdo os bens mais procura-
dos. Entre os eletroeletronicos, a prefe-
réncia ainda é pelo freezer, sem falar
nos resfriadores de leite, hoje um pro-
duto que também foi descoberto pelo
sistema.

Autoplan e Garavelo sdo
as empresas que mais se
destacam no consorcio rural

Ha trés categorias distintas de con-
sorcio em relacdo a prazos: 25 meses,
para os eletroeletronicos, bens de custo
mais baixo; 50 meses, para automoveis
e motos; e 60 meses, para caminhoes,
tratores, colheitadeiras e implementos
agricolas. O consorcio rural distingue-
se do sistema normal, em primeiro lu-
gar, porque o produtor, quando na sa-
fra, pode antecipar as parcelas na se-
giiéncia normal do carné, ao contrario
dos planos normais, onde as antecipa-
¢des sO podem acontecer na ordem in-
versa, ou seja, das ultimas para as pri-
meiras. Por exemplo, depois de colher
sua lavoura, o produtor pode pagar
seis meses corridos, ou 12, se assim o
desejar. Isso so € permitido se ele ad-
quiriu maquinas e implementos.

Mas Massignan adverte: ‘O consor-
cio ndo tem frustragdo de safra’’. Por
isso & importante que, quando possi-
vel, o produtor antecipe as parcelas,
pois as regras gerais sdo as mesmas pa-
ra qualquer um dos tipos. Qualquer
mutuario pode transferir o plano ou, se
desistir, receber o que pagou, mas sem
correc¢do e no final do plano, para nédo
prejudicar os demais integrantes do
grupo. Outra vantagem.do consorcio
rural é que, além do prazo maior e da
antecipacdo das cotas na ordem direta,
os lances ndo sdo limitados, o que
acontece com outros bens, atualmente
restritos a 20 por cento.

Todas as empresas administradoras
recebem, da Receita Federal, autoriza-
¢do para funcionamento. Para isso, ha
trés requisitos fundamentais, lembra
Massignan: ter capital, idoneidade € _
know how. Todas, sem exce¢do, PO-
dem atuar no consércio rural, sepdo
gue as que mais se destacam nesta area
s30 a Garavelo e a Autoplan, a nivel de
Brasil. ' )

Na hora de escolher uma admim;tm-
dora, ¢ importante que o consorciado
opte por uma empresa que tenha sede
na sua regifo, aconselha o presidente
da Abac. Isto porque durante a vigén-
cia do plano, que sempre & longo, as
eventuais duvidas possam ser resolvi-
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Vantagem para o parque industrial: planejar as vendas, reduzindo a ociosidade e os custos

das perto de casa, evitando-se o risco
do mutuéario se sentir iludido ou enga-
nado, fato muito comum durante o
Plano Cruzado, quando o maior nu-
mero de reclamacgdes de consorciados
junto & Receita Federal foi em relacdo
a empresas que ndo tinham condigdes
de dar a assisténcia necessaria.

Hoje o Brasil, por ser o pioneiro,
mantém a lideranca na area de consor-
cios, em nivel mundial. Até dezembro
do ano passado, havia 3,2 milhdes de
consumidores, o correspondente a cer-
ca de 35,4 mil grupos de mutudarios. No
segmento de tratores e implementos
agricolas, a atuacdo era de 2,9 por cen-
to deste total.

0O acesso — Para que um interessado
ingresse no sistema, basta procurar
uma administradora de sua confianca e
fazer o consorcio, ndo sendo exigido
nenhum tipo de comprovacio. Quando
da retirada do bem, serdo preenchidos
alguns requisitos, oferecendo ao grupo
as garantias suficientes ao bem que ele
estiver adquirindo.

Um cuidado que se deve ter € quanto
aos mal-intencionados, *‘picaretas’
que se infiltram no setor. Para escapar
deles, a Abac mantém um servigo de
informagfo ao usuario, que atende pe-
lo telefone (0512) 21.2495. Além disso,
a propria Receita Federal tem condi-
¢oes de dar os devidos esclarecimentos.

Quando do ingresso, o mutuario pa-
ga a primeira prestacdo acrescida de
uma taxa de adesdo. Algumas empre-
sas, no entanto, dizem ndo cobrar esta
taxa; € bom ficar alerta pois ela vira in-
cluida nas prestacdes seguintes. Uma
vez formado o grupo — no caso de ser
de 60 meses, sdo 120 participantes; 100
para os de 50 meses e, para os de 25
meses, 50 —, é realizada a primeira as-
sembléia, iniciando a participagdo por
sorteio e por lance. A taxa de adminis-
tracdo, que também & paga pelo mu-
tuario, € proporcional ao valor do
bem. Quanto mais caro for o bem a ser
adquirido, menor sera esta taxa. El
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Consorcio rural: a chance
do produtor autofinanciar-se

O Grupo Garavelo, marcando mais
um de seus pioneirismos, lancou, em
novembro do ano passado, um mo-
derno e simples sistema de consorcio
especialmente dedicado ao homem do
campo: o Garavelo Rural. O projeto,
que consumiu dois anos entre estudos
e viabilizacdo, é dirigido ao agrope-
cuarista, para que ele tenha acesso
mais fdcil @ compra de mdquinas, tra-
tores, sistemas de irrigacdo e imple-
mentos agricolas, com a empresa as-
sociando-se @ idéia do mutirdo co-

Em Curitiba, a Autoplan realizou o
sorteio do primeiro grupo dos -
produtos Ford/New-Holland.
Ao lado, Enio Mota, da Arca

mum ao homem do campo.
Funcionando como qualquer outro
consorcio, o Garavelo Rural tem co-

mo maior vantagem a variacdo nas
prestagdes, que podem ser mensais,
trimestrais ou semestrais, sempre
coincidindo com a safra. Isto é, o
agricultor so paga quando tem retor-
no do dinheiro aplicado na terra, por
um prazo mdximo de até cinco anos,
sem juros. E mais: com a garantia de
entrega dos fabricantes.

De acordo com Walter Colugnati,
gerente de vendas nacional do Gara-
velo Rural, a idéia de um consércio
especifico veio, em primeiro lugar,
porque o produtor jd vinha solicitan-
do isto. Em segundo, pelas dificulda-
des existentes hoje com relacdo aos
créditos na drea rural, exigindo uma
maior abertura para os agricultores e
mais formas de aquisicdo de bens du-
raveis. E é af que o consorcio torna-se
a melhor alternativa, superando de
longe os financiamentos junto as ins-
tituigdes bancdrias, pois é um sistema
sem juros e, além disso, o mutudrio
pode programar a retirada do bem.

No caso do consorcio rural, a em-
presa deixa de receber o valor do bem
mensalmente, mas ndo deixa de pro-
ceder da mesma forma que num pla-
no normal, caso dos automoveis. Se-
gundo Walter, quem recolhe os lu-
cros, trimestral ou semestralmente,
vai concorrer todos 0s meses ao sor-
teio pela loteria federal e também pe-
las reunides de lance, ndo onerando
de forma alguma o caixa da adminis-
tracdo, pois, se hd o pagamento tri-
mestral, por exemplo, todo o valor
utilizado em caixa é para a entrega do
objeto no valor do dia, explica o ge-
rente.

Discordando de Walter, o diretor-
presidente da Arca Consdrcios, de
Porto Alegre/RS, Enio Mota, acredi-
ta que o sistema de pagamento basea-
do na safra ndo tem o mesmo éxito de
um consorcio normal. Para ele, se
houver uma arrecadagdo mensal, o
bem pode ser entregue mensalmente,

caso contrdrio ndo hd distribuicdo,
pois torna-se onerosa para a adminis-
tradora. Como a empresa considera
esta prdtica pouco vidvel, ndo tem
mantido regularmente nenhum tipo
de plano especifico para a drea rural.
Mas isto, por outro lado, ndo impede
que o mutudrio pegue, por exemplo,
a sua carta de crédito e a direcione pa-
ra a aquisic@o de um trator. Salien-
tando as vantagens do consorcio so-
bre um financiamento, Mota lembra
que as financeiras tém prazos de qua-
tro a seis meses, com juros que va-
riam de 25 a 30 por cento, o que torna
o consorcio a alternativa mais vigvel
do momento.
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Agora, além da embalagem de 20 litros
que vocé G conhece, vocé pode aproveitar
esta grande novidade do NUTO H 68: a nova
embalagem de 5 litros.

E pldstica, prdtica e vocé carrega com uma
sé mdo. E dentro dela, vem o mesmo Nuto H

de sempre: que impede a oxidagdo, a corro-
sdo, a formacdo de espuma e o desgaste em
tratores, maquinas e implementos agricolas.

Passe a mdo na nova embalagem de Nuto
H 68 e resolva seu problema sem pegar
no pesado.

EXON
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Colugnati, do Garavelo Rural: consércio mantém o poder de compra

Falando sobre a evolucao dos con-
sorcios, Walter Colugnati lembra que
o sistema existe hd quase trés décadas
e, mesmo com os altos e baixos, tem
amadurecido, estando, hoje, dentro
de uma concepgdo bastante firme no
mercado. Haja vista a entrada de
grandes empresas, inclusive multina-
cionais, no setor, formando seus esto-
ques por intermédio do proprio con-
sorcio.

Na area agricola, o
trator é a maquina
mais procurada

Entre os produtos mais procura-
dos, os veiculos automotivos sempre
mantém a lideranca em termos de
participagd@o no mercado. Isto serve
para a linha de passeio e utilitdrios,
entre eles o caminhdo. Na parte de
eletrodomeésticos, lancada hd pouco
tempo, a representatividade fica prin-
cipalmente para o videocassete, tele-
visores, freezers e geladeiras. Jd na
drea agricola, o trator sempre foi ven-
dido pelos consorcios em geral, o que
demonstra ser o mais procurado. O
fato dos proprios fabricantes terem
0s seus planos muito contribui para

isto. Agora, no que se refere aos im-
plementos em geral, apesar dos pri-
meiros grupos terem sido formados
em novembro passado, hd uma gran-
de procura. A Garavelo ainda estd em
Jfase de implantacdo, uma vez que as
vendas iniciaram hd pouco mais de
um mes.

Walter ressalta ainda que o consor-
cio tem a caracteristica de manter o
poder de compra, ou seja, o integran-
te faz uma aplicacdo enquanto paga
as prestacdes mensais e, na hora em
que for contemplado, tem o dinheiro
para comprar o objeto no valor do
dia. Uma grande diferenga estd ai. Se
alguém pegar o valor, digamos, de
um trator, e colocar este capital no
over, no open ou na caderneta de
poupanga, e deixar para comprar o
veiculo depois de seis meses, jd ndo
vai mais conseguir. Entdo, o consor-
cio tem a vantagem de manter o po-
der de compra, sem falar que se cons-
titui, hoje, numa das melhores aplica-
¢oes, pois vai corrigindo em fung¢do
do valor do objeto. Se forem compa-
rados os juros dados pela caderneta
de poupanga, pode-se notar que a
aplicacdo é em niveis bem abaixo. Em
sintese, o sistema nada mais é do que
uma poupanga com maior rendimen-
to, que mantém o poder de compra.

Da mesma opiniao de Walter é o
empresdrio Ricardo Elia Efeiche, pre-

sidente do Consorcio Su-
poupe, de Sa@o Paulo. Ele
defende a teoria de que o
sistema sempre foi uma for-
ma de poupanga ndo infla-
ciondria que, aliado & atual
conjuntura politico-econo-
mica, passou a ser também
uma das poucas formas de
se adquirir bens sem estar
submetido aos altos juros
de mercado, as dificuldades
em se conseguir financia-
mentos ou preocupar-se
com a falta do produto de-
sejado. E uma atividade
cooperativista que cria uma
expectativa, de acordo com’
o plano, a curto, médio ou
longo prazo. Isso acontece
de modo equilibrado e uni-
forme, ndo gera euforia ou
recessdo e, ao mesmo rtem-
po, serve como regulador
de mercado.

Sorteio via satélite — Qutra impor-
tante empresa do mercado que opera
com consorcio rural é a Consorcio
Nacional Autoplan, com sede em Cu-
ritiba/PR, que realizou no dia 10 de
maio o seu primeiro sorteio para os
produtos Ford/New-Holland, uma
vez que foi ativado no ultimo dia 13
de marco. Este sorteio foi realizado
via satélite para 34 pontos do pais,
pois a empresa colocou igual nimero
de antenas parabdlicas nos distribui-
dores espalhados pelo pais, valendo-
se de um servico da Embratel de no-
me TV Executiva. A empresa vem
aperfeicoando o seu sistema de ven-
das nos seus 10 anos de atuacdo no
mercado. Gerson Araijo Maciel, seu
diretor comercial, explica que a Auto-
plan ndo cobra taxa de adesao e tam-
bém nenhuma das taxas de expedien-
te. “‘O cidaddo ndo paga absoluta-
mente nada de papel, s6 a mensalida-
de, onde jd estd incluida a taxa de ad-
ministracdo”’, explica. Segundo ele,
esta taxa varia de acordo com o valor
do bem: pode ser de 10 por cento, nos
bens de menor valor, 8,5 ou sete por
cento. A legislacao prevé 10 por cento
nos bens com valor até 3.000 OTNs;
8,5 por cento nos bens de 3.000 a
4.000 OTNs; e sete por cento nos bens
acima de 4.000 OTNs. A forma de
pagamento das prestacoes é mensal. >

—
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Comprar um trator € sempre um bom investimento.

Comprar um trator agricola Caterpillar € melhor ainda - porgue nao
existem tratores melhores na face da terra.

Veja por qué:

POTENCIA VARIAVEL

Tecnologia exclusiva da Caterpillar para maximizar o desempenho
no campo. Até 57% de aumento de poténcia na barra de tragao para
dispor da poténcia necessaria ao tipo de implemento.

PROJETO ESPECIFICO

Quatro modelos, nas versdes Super Rural (SR) e Super Agricola
(SA). Projetados para trabalhos de desmatamento, destoca, gradagem
pesada. subsolagem, gradagem leve, cultivo, nivelamento,
alem de manutencgéo de estradas e construgao de agudes e canais.

@MAIOR TRACAO
SQ% superior aos tratores de rodas do mesmo porte, devido
a patinagem minima das esteiras comparada aos pneus.

/| MENOR COMPACTAGAO
~“IMaior area de contato com o solo. Um D6D SA de 13 toneladas
exerce uma pressao de 0,6kg por cm2

Um trator de rodas do mesmo porte exerce pressao de 1,5kg
por cmz.

MAIOR VERSATILIDADE
Disponivel para trabalhar o ano todo. Grades médias e pesadas,

adubadeiras, sulcadores, laminas, valetadeiras e muitos outros
implementos ndao deixam a sua maquina sem ter o que fazer.

AGROLINE

O0S MELHORES TRATORES
NA FACE DA SUATERRA.

Alla produtividade com baixos custos de operagao.

D4E SA
D4E SR
D6D SA
D6D SA
(opcional)
D6D SR

POTENCIA POTENCIA
NO VOLANTE BARRA DE TRAGCAO
97-125 HP 74-100 HP
80-125 HP 61-96 HP
165-216 HP 128-168 HP
165-240 HP 128-187 HP
140-180 HP 111-139 HP

REROLINE

/AR

CATERPILLAR

€0-ad



José Anténio Pirieiro, diretor de
vendas e marketing da Ford/New-
Holland, que esteve presente a reali-
zagdo deste primeiro sorteio, em Cu-
ritiba, destacou que a sua empresa
realizou um casamento moderno ao
escolher a Autoplan para entrega dos
seus produtos. “‘E moderno porque é
um trinémio: o consorcio Autoplan,

Com este sisterna, o
produtor escapa dos altos
e baixos da economia

sério, bem organizado, sdlido; os dis-
tribuidores Ford espalhados pelo
pais; e a Ford/New-Holland, que ga-
rante a entrega do bem’, diz com
bom humor.

Piriero ressalta a importéncia do
consorcio ao afirmar que esta modali-

dade de compra de tratores e colhe-
deiras vai permitir uma renovagdo no
parque de mdquinas do pais, que
atualmente conta com 500 a 600 mil
unidades. ‘‘Todo ano, em qualquer
pais do mundo, se renova 10 por cen-
to, e nos estamos renovando por vol-
ta de 2,5 a trés por cento, praticamen-
te nada’’, declara.

Uma tendéncia, hoje, para o pro-
dutor rural se livrar dos financiamen-
tos do governo, é o autofinanciamen-
to. Pensando assim, Fernando Costa
Beber, presidente da Associacdo Bra-
sileira dos Distribuidores Ford de
Tratores e Equipamentos, com sede
em Sdo Paulo, vé como positiva a ini-
ciativa do consorcio.

Os ‘‘beneficios’ da inflagio —
Fernando explica que um dos motivos
para o bom funcionamento do con-
sorcio é a inflacdo alta, e roma como

exemplo os Estados Unidos, onde
praticamente ndo existe inflacd@o e
nem consércio. “‘E que nos Estados
Unidos qualquer financiamento é
muito barato e o agricultor tem o bem
na hora”’, adianta, explicando que no
Brasil os juros sdo muito elevados. E
a tendéncia é que as taxas sejam sem-
pre maiores que a inflacdo. Também
Pifiero concorda com esta idéia do
autofinanciamento, uma vez que 0
agricultor escapa dos altos e baixos
da economia, uma vez que uma hora
tem e outra ndo tem dinheiro no Ban-
co do Brasil.

Segundo Ivan Paiva, gerente de ad-
ministracdo de consércios da Ford/
New-Holland, o objetivo para este
ano € o fechamento de 50 grupos para
colhedeiras e tratores, com 120 parti-
cipantes cada e prazo de 60 meses,
correspondendo a 100 unidades men-
sais, duas para cada grupo: um por
lance e outro por sorteio. Ivan estima
que o sistema de consorcios, em ge-
ral, representa atualmente quase 36
por cento do mercado de tratores, en-

Gerson (ao lado): simples e
sem burocracia.

Piriero (abaixo): casamento
moderno

globando todas as marcas.

Simplicidade — Muita gente ndo se
vé motivada a entrar num consorcio
por falta de informacées ou com me-
do das exigéncias burocrdticas, pelo
excesso de papel que é exigido. Ger-
son Maciel reitera que é tudo muito
simples. No caso da Autoplan, diz:
basta o agricultor se dirigir a um dos
161 revendedores Ford espalhados
pelo pais e preencher uma ficha ca-
dastral. O produtor dd um cheque da
primeira mensalidade e jd concorre
na proxima assembléia, sem nenhuma
taxa adicional e praticamente sem ne-
nhuma burocracia.

Finalizando, Gerson diz que o sis-
tema de sorteio via satélite, onde o
mutudrio pode ver pela televisdo todo
0 acontecimento, dd uma credibilida-
de muito grande, uma vez que no pas-
sado este sistema aparentava pouca
seriedade. Num ponto, pelo menos,
todos os que estiveram reunidos na
bonita casa do chique bairro do Ba-
tel, em Curitiba, na noite do dia 10,
concordam: a solidez e a agressivida-
de da Autoplan devem garantir o su-
cesso do empreendimento, e a previ-
sdo é que 12 por cento da produgdo
da Ford/New-Holland seja escoada
via consorcio. fa

l |
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MAQUINAS

O TRATOR CERTO NA
HORA CERTA

Ao decidir a compra do trator, é indispenséavel saber o tipo de
exploracdo a que serd submetido e as necessidades da fazenda

escolha de um trator requer
A sempre cuidadosas considera-

¢des. A selecdo deve resultar
do alinhamento do programa de pro-
dugdo da propriedade com o mercado,
tendo em vista um critério basico: a ob-
teng¢do do maximo rendimento com um-
minimo de despesas, nas condi¢des co-
locadas pelo plano de produgfo. A es-
colha racional baseia-se na caracteriza-
¢do das operagdes requeridas pelo pro-
grama de produgdo da propriedade e
na avaliagdo das caracteristicas de de-
sempenho operacional e econdmico
das méaquinas existentes no mercado.

O primeiro item na escolha do trator
certo é saber exatamente qual a necessi-
dade da fazenda. Véarios fatores, pecu-
liares a cada propriedade, devem ser le-
vados em conta na avalia¢do das vanta-
gens da compra deste ou daquele equi-
pamento. Os principais sdo: tipo de so-
lo e cobertura vegetal; topografia; in-
tensidade de cultivo; extensdo da pro-
priedade; culturas principais; tratores e
implementos ja existentes na proprie-
dade.

E essencial avaliar o conjunto tra-
tor/solo/implemento/planta a ser cul-
tivada. Deve-se partir do tipo de explo-
racdo a que a maquina vai ser submeti-
da, para ter certeza de que esta esco-
lhendo a maquina adequada.

Tipo de solo e cobertura vegetal —
Os solos variam muito de uma regido
para outra do pais, no interior de cada

Eng? Agr? Gastdo Moraes da Silveira
Diretor da Div. de Eng. Agricola do Instituto
Agronbémico/SP
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estado e até numa mesma propriedade
agricola. Um trator que trabalha um
solo argiloso e plano apresenta uma
resposta diferente de outro que atua
em solo arenoso com declives acentua-
dos. No trabalho em varzeas, o peso
passa a ter grande importéncia, pois es-
te tipo de terreno exige uma flexibilida-
de maior na flutuagdo do trator. No
desbravamento de novas glebas, o tra-
tor de esteira & insubstituivel, pois,
além de derrubar matas, faz a destoca e
o enleiramento, ainda retorna pelo ca-
minho que abriu, puxando arados ou
grades pesadas.

Topografia — Muitas vezes inviabi-
liza o emprego de maquinas, chegando
inclusive a determinar o tipo de cultura
a ser implantado. Um trator de rodas
4x2 56 pode trabalhar em terrenos com
inclinagdo maxima de 15 a 18 por cen-
to. Quando o declive ultrapassa este in-
dice, ndo se aconselha o uso da moto-
mecaniza¢do, pois este tipo de trator
pode tombar, colocando em risco a vi-
da do operador. S6 os tratores dotados
de tragdo dianteira auxiliar (TDA) po-
dem operar a uma declividade um pou-
co maior, devido ao maior peso no eixo
dianteiro, aderéncia ao solo e freios
nas quatro rodas. Ja os tratores de es-
teiras podem trabalhar a declividades
ainda maiores por causa do baixo cen-
tro de gravidade e firme aderéncia ao
solo.

Intensidade de cultivo — Um trator
convencional de baixa poténcia é mais
que suficiente para uma propriedade
com pequena area cultivada. Entretan-
to, uma propriedade com menos de 20

hectares, mas intensamente cultivada,
pode exigir tratores maiores, com po-
téncia para puxar arados de trés a qua-
tro discos, proprios para areas de mal-
tiplos cultivos e safras intercalares em
pequenos espacos de area e de tempo.
Por outro lado, é sempre melhor ter
um trator um pouco maior do que o
necessario.

Extensio da propriedade — Nao se
pode estabelecer com rigor a relagdo
ideal entre o tipo de trator e a exten;ﬁo
da propriedade. A este fator muitos
outros se sobrepem, como a cultura
explorada, o sistema de cultivo, 2 €x-
tensdo dos campos, etc. No dimensio-
namento, a capacidade de trabalho &
fundamental. Esta é determinada pelos
seguintes fatores: largura de trabalho
da maquina, velocidade de operagdo e
eficiéncia de campo.

Na selecdo de equipamentos para la-
vouras de cultivo anual, & importante
levar em conta, além dos fatores ja
mencionados o planejamento da pro-
priedade, elaborado a partir de um le-
vantamento detalhado das operagdes a
serem executadas no decorrer do ano.
O levantamento deve ser mensal € con-
ter o nimero de horas de uso das mé-
quinas, de acordo com o tipo de opera-
¢d0, além de uma estimativa do tempo
disponivel e do ritmo de operagdo dos
implementos. Para uma escolha acerta-
da, convém tomar como referéncia a
época do ano de maior demanda. Nes-
tas condi¢Ges, a possibilidade de execu-
tar um servigo agricola nos prazos re-
comendados pelos técnicos muitas ve-



zes determinara o tipo de equipamento
a ser adquirido. Nos quadros 1 e 2, te-
mos relagées entre a poténcia do trator
com sua capacidade de trabalho, consi-
derando-se dois meses ou 500 horas
com periodo critico para o preparo do
solo, e uma eficiéncia de campo de 80
por cento.

Além do preparo do solo, as opera-
¢des de aplicagdo de defensivos e culti-
vos também devem ser consideradas,
pois exigem servigos constantes com
tratores de baixa e média poténcias.
Nos terrenos planos e sem maiores obs-
taculos a manobras, provavelmente o

trabalho do trator de alta poténcia de-
vera ser complementado com o uso de
um trator médio ou leve.

Naéo existem regras fixas para a esco-
lha dos tipos de tratores em func¢io do
tamanho da propriedade. O que existe
sdo conceitos, que proporcionam ao
agricultor a obtencdo do equipamento
que melhor se preste as condi¢des lo-
cais da propriedade e que melhor sirva
as operagdes agricolas, estudando-se
para isso todas as combinagdes possi-
veis nestas operacoes.

Principais cultives — Sao fator de-
terminante na escolha do trator e de

seus implementos, ou seja, o tipo de
equipamento depende da cultura a ser
implantada. O trator € apenas um mo-
tor com quatro rodas, que serve para
puxar os implementos. Estes sim & que
vdo cuidar das operagbes agricolas,
desde a aracdo até a colheita. A cultura
do café exige implementos especificos e
tratores estreitos € de baixa poténcia,
para efetuar as operagdes de tratos cul-
turais. Ja a cultura da cana-de-agiicar
necessita de tratores de elevada potén-
cia. Nas culturas anuais, os tratores
TDA ou de esteiras podem ser usados
no preparo do solo, e 0s convencionais >

A GRANJA - 29



4x2 no cultivo e aplicagdo de defensi-
vOs.

Tratores existentes na propriedade
muitas vezes determinam o tipo e mar-
ca do equipamento a ser adquirido,
pois isto pode ser feito para completar
o parque de maquinas ou em substitui-
¢d0 aos tratores muito usados.

. Relagéio custo-beneficio — Ao com-
prar um trator, o usudrio deve obser-
var que este passa a gerar dois tipos de
custos. Um deles sdo os custos fixos,
relativos & depreciacéo, juros, seguro €
abrigo. Assim, o trator passa a onerar
o proprietario, utilizado ou ndo. Outro
custo sdo os operacionais, referentes
aos gastos com combustivel, lubrifi-
cantes, reparos, manutenc¢io, pecas €
operador. Dai ser de suma importéancia
a utilizagdo maxima do trator para se
reduzir ao minimo possivel os custos fi-
X0s e operacionais, quando expressos
em custo horario:

Custo horario =

Custos fixos + Custos variaveis

Numero de horas de trabalho

A otimizacdo do uso do trator re-
quer a aquisi¢do do maior nimero pos-
sivel de implementos agricolas. Os pro-

prietarios de tratores de rodas, que sdo
fornecidos com os implementos basi-
cos de preparo do solo (arado e grade),
além de uma carreta, ndo devem medir
esforgos para completar o conjunto de
equipamentos, adquirindo, principal-
mente, a semeadora-adubadora, o cul-
tivador e a rocadora, implementos de
uso constante na agricultura. Um gran-
de elenco de implementos, como distri-
buidores de calcario, semeadoras de
pastagens, pulverizadores, plainas, cei-
fadoras e enfardadoras, pode ser ad-
quirido sempre que a amplitude € a in-
tensidade da exploracdo agropastoril
exigirem. Além disso, é possivel utili-
zar o trator como motor estacionario,
para a movimentacdo de moinhos, de-
bulhadores e outros implementos que,
em geral, sdo usados em periodos do
ano diferentes dos demais.

Uma regra basica sempre deve ser
observada: a compra de um trator e
seus implementos soO interessa quando €
possivel usa-los intensamente durante
o ano todo. Havendo periodo de ocio-

Trator e implementos
parados sdo sindnimos
de prejuizo

Quadro 1 — Poténcia do trator (4x2)

| Operacgoes I

Capacidade de trabalho (ha)_\

Poténcia
; 38-47
i, 57-66
66- 76
76-85
95-122

Arado Grade aradora
120 - 160 -
170 - 200 —
200- 310 300 - 400
220 - 350 280 - 500
260 - 400 350 - 550

| Fonte: Os Cuidados com o Trator - Silveira, G.M,J

Quadro 2 — Poténcia do trator. Tragéo dianteira auxiliar

Capacidade de trabalho (ha)

| Operacoes

Poténcia Arado Grade aradora
| 76- 85 ||160-300|| 360- 650
95-121 || 270- 400 390- 680
122-144 || 330 - 400 400- 800
+ 145 360 - 450 420-1.000

? LFonte: Os Cuidados com o Trator - Silveira, G.M. I
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sidade, o ideal & aluga-lo para proprie-
tarios vizinhos. Considera-se mil horas
por ano um indice excelente de ocupa-
¢do do trator. Para uma necessidade
inferior a quinhentas horas anuais, a
compra de maquinas ndo é indicada.

Atualmente, em muitas situagoes, o
custo operacional substitui o prego de
aquisi¢do. Toda a estratégia de plane-
jamento dos fabricantes de tratores se
baseia no custo operacional e ndo mais
no prego. Isto significa que em traba-
Ihos de preparo do solo, usando-se 0s
TDA, apesar de um prego da maquina
superior, obtém-se um custo operacio-
nal menor para o comprador, qué aca-
ba conseguindo um rendimento maior
€ um consumo melhor.

O usuério ndo deve esquecer das fa-
cilidades que a rede de assisténcia téc-
nica deve apresentar, questionando so-
bre a capacidade do fornecimento das
pecas de reposi¢do. Trator parado € si-
nénimo de muito prejuizo e dores-de-
cabega, se ndo for atendido pronta-
mente. O ideal &€ comprar o melhor que
o mercado oferece pelo menor preco,
mas analisando bem todas as vanta-
gens e desvantagens de cada modelo na
hora do trabalho.



& ¥

Entre as revolugdes que aconteceram em
nosso Pais, uma das mais importantes foi a dos
motores Perkins.

Importante porque foi feita com trabalho,
com coragem, com busca incansavel de
evolugdo tecnolégica.

Hoje a Perkins oferece mais de cem
versdes de motores para os mais diferentes
usos: no transporte, na agricultura, na
indtstria e na construcio naval.

O excelente desempenho e a durabilidade
comprovada garantem aos motores Perkins,
inclusive, a participacio na exigente e rigorosa
indistria dos veiculos militares. Sua
versatilidade permitiu o desenvolvimento de
um modelo especial de motor, que atende a
varias funcdes vitais, para Amyr Klink e seu
barco, gue permanecerdo por mais de um ano
na Antartica.

A Perkins possui ainda uma rede
distribuida estrategicamente em todo o
territdrio nacional, com técnicos e mecinicos
altamente capacitados com treinamento
e orientagao permanente.

O Centro de Treinamento Perkins j&
formou mais de 32 mil profissionais.

Essa historia de 30 anos fez da Perkins
uma marca reconhecida mundialmente, o que
permite a constante troca de informacdes com
a Inglaterra e com outros paises, através do
Grupo Perkins Internacional.

Tudgq isso, sem divida, é mais do que uma
histéria. E uma revolucio.

£3 Perkins

30 ANOS. TODA FORCA A FRENTE.



Um fator que deve ser considerado
na compra de um trator € o nimero de
marchas. Quando nfo se utiliza a mar-
cha ideal — o manual de instru¢oes in-
dica em qual rotagio o motor deve tra-
balhar para atingir o melhor desempe-
nho —, o resultado é a elevacdo de
consumo. Na hora da aquisi¢do do tra-

tor, deve-se considerar que, quanto
mais velocidades ele apresentar, mais
versatil sera. Um ntimero de marchas
maior indica, portanto, uma possibili-
dade maior de economia de combusti-
vel.

A evolugio dos projetos e desenhos
das fabricas de tratores sempre foi pla-
nejada visando a melhorar cada vez
mais a eficiéncia e diminuir o consu-
mo. Atualmente, um novo item tem si-
do considerado: o conforto do opera-
dor e sua seguranc¢a. Esta mudanga tem
aumentado depois da constatacdo de
que os operadores apresentam melho-
res desempenhos quando menos expos-
tos as condigdes adversas. Assim, se 0
custo operacional eleva-se com a ado-
¢do de itens de conforto, ele baixa com
o melhor desempenho do operador, o
que acaba nivelando-o novamente.

Trator x implementos — Um aspecto
que merece especial ateng¢do € a compa-
tibilidade dos implementos com o tra-
tor. A poténcia exigida pelos imple-
mentos deve estar aquém da capacida-
de maxima dos tratores e seus motores.
Problemas de adequacgdo, freqiientes
em muitas propriedades agricolas, in-
dicam falta de planejamento e de
orientagdo técnica, ja que existe o im-

O conforto e a seguranca
aumentam o0s custos, mas

plemento certo para cada faixa de po-
téncia.

E evidente que varios fatores in-
fluem na escolha do implemento, co-
mo: tipo de solo, condicdes de traba-

melhoram o desempenho lho, tipo de cultura, etc, mas o primei-

ro item a ser considerado é o modelo
do trator que ira traciona-lo. O

Transporte & dascarraglib ;
rapidamente seus lucros. /

FABRICACAO EM DIVERSAS VERSOES:
— Versdo para menor volume

— Versdo para maior volume - graneleira

— Com ou sem rodados duplos

— Com ou sem freios

— Com ou sem portas laterais

— Com um ou com dois eixos

— elc.
MErALunmm DOIS RIOS LTDA. Q S

Estrada Geral s/n? - Bairro
De Villa - Cx. Postal 152
Fone: (0484) 65-1511

CEP 88.840 - Urussanga - SC
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Da tracao animal ao supertrator

Substituto do cavalo e do boi, que
puxavam arados e grades, o trator
constitui-se de uma unidade movel de
poténcia, formada, basicamente, por
um motor com sistemas de transmis-
sdo, direcdo e locomogdo. O trator
empregado para fins agricolas é cons-
truido de modo a se adaptar ds mais
diferentes condicoes oferecidas pelas
muiltiplas tarefas que deve executar.
Deve ser de facil manejo e oferecer
comodidade e seguranca para o ope-
rador, além de ampla visibilidade em
todas as direcées. Além disso, é indis-

pensdvel possuir engate e desengate
de implementos simples e rdpido,
sem contar a facilidade de manuten-
¢do e a boa protecdo de pecas e dispo-
sitivos empregados com os mais di-
versos tipos de acessorios para a la-
voura. Embora simples, o trator pre-
cisa ser resistente, jd que Seu uso
ocorre em condicdes adversas. Ao ar
livre, por exemplo, fica constante-
mente exposto @ poeira, ao calor e ao
vento. Os modernos tratores possuem
dispositivos que permitem adapta-lo
para operar vdrios equipamentos, que

substituem o emprego de mdo-de-
obra operdria ou de tracdo animal,
tanto nas atividades agricolas como
pastoris.

Os tratores sdo dotados de potén-
cias diversificadas, para atender ds
exigéncias das condicées de trabalho
existentes nas propriedades rurais e @
pluralidade de servico. Sob esse as-
pecto, dividem-se em leves, médios e
pesados. Conforme a Associacdo Na-
cional de Fabricantes de Veiculos Au-
tomotores, os tratores leves tém mo-
tores com poténcia até 49cv, os mé-r>

A GRANJA - 33



L SUPERADITIVO BARDA

R AR

L

VBT AR YT AT, W I YOI P RN

IO B 3 5 . N P A TS MM PSSR i Ll N R

L T TR T e N

VOCE VAIVER AD

Nao existe nada igual a Bardahl B-12 Diesel Turbo, 0 supera- ¢ao polar, mantém a maxima poténcia do motor, Mesmo nas
ditivo multiviscoso especialmente desenvolvido para motores  mais variadas temperaturas e rotacdes. Vocé vai ver a diferenca
a diesel, turbo ou aspirado. Vocé vai ver a diferenca na poténcia:  na resisténcia: Bardahl B-12 Diesel Turbo age diretamente na
Bardahl B-12 Diesel Turbo, com sua formula exclusiva de atra-  lubrificacéo, evitando o atrito, a corroséo, e reduzindo o des-



HL B-12 DIESEL TURBO
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CONTEUDO: 1 LITRO

IFERENCA A JATO.

gaste das pegas vitais do motor. Vocé vai ver a diferenca na @ viscosidade ideal, como também economiza combustivel.
economia: Bardahl B-12 Diesel Turbo possui propriedades de-  Use sempre Bardahl B-12 Diesel 2 BA DAHL
tergentes, dispersantes e antioxidantes. Isso ndo so permite tro-  Turbo nas reposicoes ou a cada

car de dleo com quilometragens mais elevadas, mantendo  troca de ¢leo. E viva a diferenca. TUDO ANDA BEM COM BARDAFL.



dios de 50 a 90cv e os pesados acima
de 100cv. De acordo com o tipo de ro-
dado, hd os tratores de rodas, esteiras
ou semi-esteiras. Cada um deles apre-
senta caracteristicas proprias para as
diferentes situacées de utilizacdo na
propriedade. Podem ter duas, trés ou
quatro rodas. De acordo com a natu-
reza do trabalho que executam, os
tratores podem ser agricolas, propria-
mente ditos, que fazem operagcoes no
meio rural, e florestais, empregados
na exploracdo da madeira em opera-
¢des de corte, transporte, beneficia-
mento e armazenamento.
Motocultores ou Motocultivadores
— Conhecidos como cultivadores
motorizados ou tratores de rabicas,
sdo mdquinas agricolas que possuem
duas rodas tratoras em um so eixo,
além de um par de rabicas para o seu
direcionamento. Exigem grande habi-
lidade do operador, que normalmente
o dirige a pé, empunhando o guiddo
das rabicas. Existem no mercado dois
modelos bdsicos: os minimotocultiva-

A

lucro.

Os cultivadores
motorizados colocam a
forca mecinica ao alcance
do produtor

SUA EMPRESA PRECISA DE
ASSISTENCIA? NAO ESPERE MAIS.

® Temos a melhor assisténcia médica para
sua empresa.

e Cuidamos de seu funcionério, preservando
sua saude, para que ele tenha um bom
rendimento em seu trabalho.

NAO PENSE MAIS

Faga um contato conosco.
A salde de seu funcionario é a garantia do seu

SERVIMED

SERVICO DE ASSISTENCIA MEDICA LTDA

Av. Independéncia, 944
Fones: 24.3333 - 27.2666
Av. Sdo Pedro, 1201
Fone: 42.4242

Porto Alegre - RS

dores e os motocultivadores conven-
cionais. Trés empresas fabricam os
mini, que tém poténcia no motor en-
tre trés e 3,5cv, a gasolina, de dois ou
quatro tempos e com refrigeracdo a
ar. Seu peso varia de 66 a 79 quilos e a
transmissdo oferece duas marchas a
Sfrente. O consumo varia de 0,8 a
1,41/hora. Seu implemento bdsico é a
enxada rotativa. E usado como culti-
vador em pequenas chdcaras e sitios,
podendo executar também trabalhos
de aragdo, sulcagem, mistura de adu-
bo, controle de ervas daninhas, for-
magdes de canteiros, de jardins e re-
mogdo de cama-de-avidrio, entre ou-
tras atividades. Os principais acesso-
rios s@io os seguintes: grade nivelado-
ra, roda para transporte, enxada para
cultivo, conjunto de enxadas em
“L”’, conjunto de discos para cama-
de-avidrio e capina, conjunto de roca-
deira com rodas, conjunto para pul-
verizagdo e irrigacdo, sulcador e car-
retinha para 250 quilos. Os motocul-
tivadores convencionais sdo equipa-
dos com motor diesel, de quatro tem-
pos, um cilindro, refrigerado a dgua e
com poténcia variando de oito a 13cv,
com dois fabricantes no mercado.
Possuem embreagem multidisco a se-
co, de acionamento mecdnico e caixa
de mudan¢ca com quatro marchas a
frente e uma a ré, ou seis marchas a
Jfrente e trés a ré. Possuem ainda to-
mada de poténcia para acionar imple-
mentos agricolas.

Os cultivadores motorizados colo-
cam a for¢a mecdnica ao alcance de
pequenos proprietdrios rurais que
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ndo precisam usar um trator conven-
cional. Sdo indicados para trabalhos
agricolas em dreas de até dez hecta-
res.

Respeitadas a poténcia da mdquina
e as demais especificagées do fabri-
cante, diversos implementos podem
ser adaptados aos motocultivadores.
O mais difundido é a enxada rotativa,
de varios modelos e diferentes fun-
¢des. Trabalham também com arado
de disco e aiveca, fixo ou reversivel.
Operam com rocadeira, colocada na
parte frontal ou lateral. Hd, também,
um aparador de grama acoplado na
parte traseira, apos a remogdo da en-
xada rotativa. Os motocultivadores

"'.‘: ‘-’L‘,_x." A ) 3 ,;- Cay
Minimotocultivador em operagdo
de cultivo

permitem a colocacdo de carretas,
pulverizadores, bombas de irrigacdo e
debulhadores de cereais. Convém
lembrar que ¢é possivel adaptar a
maior parte dos implementos usados
como tragdo animal a esse tipo de tra-
tor. Sdo muito usados em solos turfo-
sos, no cultivo de hortalicas e em
dreas irrigadas na cultura de arroz.
Leves, ndo compactam o solo nem
afundam no terreno, além de serem
de fdcil operacdo devido ao seu me-
nor espaco de manobra.
Microtratores — Sdo tratores de
dois eixos e quatro rodas em que o
operador vai sentado, dirigindo o
equipamento através de um volante.
Existem dois tipos no mercado: um
especifico para o corte de grama e ou-
tro de uso agricola. O microtrator é
usado essencialmente para aparar
gramados de sitios, dreas industriais,

clubes, campos de futebol e golfe,
acostamentos de auto-estradas, jar-
dins e outros lugares. Pode ser utiliza-
do também para rebocar carretas.
Equipado com motor diesel a quatro
tempos, com um cilindro e poténcia
no motor em duas versdes: 4,5¢cv ou
1lcv. A caixa de cambio tem quatro
marchas a frente e uma a ré e o peso
de 215kg, sem engate de trés pontos
ou tomada de poténcia.

Os microtratores agricolas s@o indi-
cados para uso em pequenas e médias
propriedades, em atividades como
horticultura, fruticultura e olericultu-
ra. Sdo fabricados por uma tinica em-
presa, com trés modelos no mercado,
cujos motores variam entre 16 e 36¢v.
Sdo dotados de boa parte dos recur-

L

wl e

Trator de rodas convencional em trabalho com rocadora

sos de um trator convencional leve:
tomada de poténcia, engate de trés
pontos com levantamento hidrdulico,
barra de tracdo, bitolas ajustdveis,
blogueio do diferencial, entre outros
dados. Acionado a diesel, o motor
tem um cilindro, no modelo de I6cv,
e dois nos modelos de 36¢cv; refrigera-
¢do a ar; a transmiss@o possui em-
breagem a seco; o cdmbio apresenta
sete marchas a frente e trés a ré ou
seis marchas a frente e duas a ré.
Trator de rodas convencionais —
Agricola por exceléncia, é projetado
para todos os trabalhos na proprieda-
de, desde o preparo periodico do so-
lo, plantio, cultivo, pulverizacées, co-
lheita, transporte, até o acionamento
de mdquinas estaciondrias, como >

A GRANJA - 37



IVOMEC*.

Este antiparasitario de ultima geracgéo
pode ajuda-lo a melhorar a sadde e o ganho
de peso do seu rebanho.

Acao segura, eficaz e prolongada no seu
gado, da cria ao abate.

IVOMEC* controla os parasitas para
ajudar a melhorar a salde, aproveitamento
dos pastos, aparéncia e eficiéncia repro-
dutiva, ganho de peso e lucratividade.

Use IVOMEC* o ano inteiro. Salde é
peso. Saude € lucro.

T

EXPERIMENTO COM BEZERROS
GANHO DE PESO (6 MESES)

EXPERIMENTO COM ANIMAIS
DE RECRIA A PASTO
GANHO DE PESO (1 ANO)

EXPERIMENTO_COM ANIMAIS
DE TERMINACAO A PASTO
GANHO DE PESO (120 DIAS)

GANHO DE PESO EM
NOVILHAS/103 DIAS

PERFORMANCE REPRODUTIVA
EM VACAS TRATADAS COM
IVOMEC* ANTES DO PARTO
PORCENTAGEM DE PRENHEZ

VC-40/88 *Marca Registrada de Merck & Co. Inc., Rahway, N.J., US A

aude é peso.

801 kg

IVOMEC*

197 kg

IVOMEC*

1259 kg

IVOMEC*

59,2 kg

IVOMEC*

80%

IVOMEC*

|+ 11.70kg

DIFERENCA

+ 32kg
DIFERENCA

DIFERENCA

DIFERENCA

—T—
| DIFERENCGA

(BIA-IVC40/88



© 45 bezenos pré-desmame, mesticos.
© GRUPQ [VOMEC*: 1 tratamento no inicio e repetido apds
meses,
© GRUPD TRADICIONAL: 4 tratamentas; 1 no inicia e repetido
a cada 30 dias.

Os animais (vacas e bezemos) ficaram
N0 Mesmo pasto.

Dosagens recomendadas por bula
Sem significdncia estatistica.
TS-BR-014-85

@ GRUPQ [VOMEC*: 3 tratamentos junto com a Aftosa e mais
contra o beme.
® GRUPO TRADICIONAL: Albendazole, 3 tratamentos junto com a
Aftasa e mais 7 tratamentos com triclorfon contra o beme:

@ Gado Nelore, 1.5 anos, Piracicaba - SP.
—

Dosagens recomendadas por bula.
ASR-11401

@ 100 animais com 2.5 anos de idade.
® GRUPQ IVOMEC®: Tratamento no inicio e apds 3 meses.
® GRUPQ TRADICIONAL: Tratamento com Oxfendazole o inicio

e triclorfon + coumafds no inicio e apds 3 meses.

pr—

Todos os animais foram mantidos no
mesmo pasto

recomendadas por bula.
Sem significdncia estatistir=
TS-BR-024/86

© Somente 1 tratamento.
® Dose Utilizada: 1m1/50 kg PV.
@ Animais: 58 novilhas.

-

Autores: Batti, AF.; Getuimbay, G.
Nenhuma reagao adversa foi observada
Sem significancia estatistica.

@ Somente 1 tratamento.
® Dose Utilizada: 1m1/50 kg PV
© Animais: 1465 vacas.

J Vet Phamacol Therap 7:1-16, 1984 « Vet Record 116:151-153, 1384
v 16(10); 33-38, 1984 « Am J Vet Res 45:2455-2457, 1984 « Proc
16 th Ann Con Am Assn Bov Pract, 69-71, 1984

Autores: Holste, JE., Wallace, D.A; Hudson, DB

Nenhuma reaao adversa foi observada. Sem significancia estatistica

[
MERCK SHARP & DOHME

Farmacéutica e Veterinana Ltda
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Injetavel para Bovinos
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dos bovinos

ANTIPARASITARIO DE ULTIMA GERACAQ

Vocé pode ver a diferenca no seu gado.




bombas de irrigacd@o, moinhos e de-
sintegradores, além de rocadores, dis-
tribuidores de adubos orgénicos e cal-
cdreos. Essa categoria inclui os trato-
res de rodas com tracdo somente no
eixo traseiro, com as seguintes carac-
teristicas: motor diesel com poténcia
de 40 a 122cv, transmissdo adaptdvel
a vdrias faixas de velocidade com oito
a 12 marchas a frente e duas a ré (de
preferéncia); vdo livre minimo em
torno de 0,4m; sistema de engate de
trés pontos com levantamento hi-
drdulico e barra de tracdo oscilante,
removiveis com facilidade e rapidez;
dispositivo para acionamento de ci-
lindro hidrdulico com controle remo-
to; manobrabilidade rdpida em pe-
queno espaco e motor gue ndo pro-
duz muito ruido, facilitando o traba-
lho do operador.

Trator com tracdo dianteira auxi-
liar - TDA — Comparado com o tra-
tor com tracdo nas duas todas (4 x 2),
o TDA oferece tanto mais vantagens
quanto piores forem as condi¢ées que
afetam a relacdo de atrito entre o solo
e o pneu. Em pista de concreto, as
vantagens sdo até pequenas, diante
das que obtém em solo solto, e maio-
res se cotejadas com as que se verifi-
cam em solos de arroz irrigado, onde
0 4 x 2 nem pode operar. As condi-

(ao lado), ambos com tragdo _
dianteira auxiliar no preparo do solo

coes adversas do solo (lama, areia,
vegetacdo cerrada e outras) sem duvi-
da evidenciam as qualidades do TDA.
Esse tipo de trator oferece, também,
maior tracdo e aderéncia, possibili-
tando a exploragcdo de dreas com so-
los mais pesados, encharcados ou de
topografia acidentada. Em dreas de
declive acentuado, os TDAs levam
vantagem, pois concentram um peso
maior sobre o eixo dianteiro e assim
melhoram a estabilidade e a capacida-
de de fazer manobras nessas condi-
¢oes. Enquanto os tratores 4 x 2 apli-
cam 70 por cento de seu peso no eixo
traseiro, os TDAs colocam 45 por
cento do peso no eixo dianteiro e 55

Terrenos ruins exigem
tratores com tracao
auxiliar ou de esteira

por cento no traseiro. A melhor dis-
tribuicdo de peso diminui a compac-
tagdo. Outro ganho de seguranga é a
disponibilidade de freios nas quatro
rodas. As vantagens do TDA se limi-
tam a uma faixa de velocidade de seis
a 10km/h em operacoes que necessi-
tam maior forca de tracdo como ara-
¢do, gradagem pesada, subsolagem e
outras. Nas operagcées executadas en-
tre oito e I4km/h, como cultivo e
aplicacdo de defensivos agricolas, a
maior eficiéncia fica com o 4 x 2. O
TDA é, em média, 30 por cento mais
caro que o 4 x 2, considerando-se a
mesma poténcia. Assim, para cOm-
pensar, precisa ser utilizado de 800 a
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1.200 horas por ano. Essa faixa vai de
600 a mil horas no 4 x 2.

Tratores com tragdo nas quatro ro-
das — Sdo considerados de grande
porte, com didmetro igual nas rodas
dianteiras e traseiras, bem como mo-
mento de forca disponivel. A potén-
cia desses tratores varia de 122 a
310cv. Possuem chassi articulado e
caixa de cdmbio que permite traba-
lhar em altas e baixas velocidades.
Além da tracd@o nas quatro rodas, os
tratores de grande porte possuem ro-
dado simples ou duplo. No sistema
duplo, opera com oito pneus, que lhe
conferem maior aderéncia. O chassi é
oscilante, com @ngulo que varia de 15
a 30 graus, dependendo da marca e
fazendo com que as quatro rodas
acompanhem os acidentes do terreno,
devido @ maior for¢ca da tragdo. No
inicio, os tratores foram bem recebi-
dos no mercado brasileiro, mas se-
guiu-se um perfodo de criticas. Uma
delas é a de que os implementos pro-
Jjetados para a mdquina eram poucos
e deixavam a desejar quanto d eficién-
cia de trabalho. Entretanto, a partir

¥

T raor 4x4 no prepao dosoo com grae

de 130/140cv de poténcia, os aspectos
positivos e negativos dos tratores de
grande porte sé podem ser avaliados
quando se faz comparacdo com trator
de esteira.

Trator de esteira — Seu rodado é
metdlico e constituido por uma roda
dentada, que é motora, uma roda
guia e uma corrente. Estas ultimas
sdo formadas por elos providos de pi-
nos e buchas dispostas transversal-
mente, denominados de colares. Ao
conjunto de colar e sapata, denomi-
na-se esteira. Esse tipo de trator é
usado em servigos pesados que preci-
sam de elevada forca de trac@o: seu
uso é aproveitado no desmatamento e
na destoca; na conservacdo do solo,
construindo terracos; na construgdo
de acudes, rodovias, terraplenagem
em geral, aracdo e gradagem, subso-
lagem, sistematizacdo de vdrzeas,
construcdo de drenos e digues. Com-
parado com os tratores de rodas, o de
esteira obtém maior aderéncia ao so-
lo, conseguindo um melhor desliza-
mento, tem uma compactacdo menor
devido @ pequena pressdo sobre o so-
lo, além de baixo centro de gravida-
de, que lhe confere grande estabilida-
de e grande capacidade de tracdo, de-
vido d aderéncia ao piso. Em contra-
partida, tem a desvantagem de ser
lento para servicos acima de 8km/h,
um custo inicial mais elevado, menor
versatilidade e manutencdo muito dis-
pendiosa do sistema rodante. Os tra-
tores de esteiras ndo sdo indicados pa-
ra pequenos e médios agricultores,
que devem alugd-los, contratando o
servico por hora ou empreitada.

O de esteira é usado em servigos pesados de elevada forca de tracdo
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Da ferra do sol-nascente.
Para a luta do sol a sol.
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Tracao 4 x 4
40 cv de poténcia

Dlsrribuidorn exclusiva:

CiA.van A
3 M AR - oisTRIBUIDORA DE MAQUINAS
TRATORES Av. Dr. Gastéo Vidigal, 2001 - Tel.: (PABX) 261-0911

Fabricante:
/7 mﬂ!ﬂg’ v YANMAR DO BRASIL S.A.
m ) R ’ Av. Presidente Vargas, 1400 - Tel : 75-5111

Indaiatuba - Estado de Sao Paulo - Cx. Postal 205
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.~ ADUBADEIRA/SEMEADEIRA

DO INVERNO DAS VENDAS
PARA A SAFRA DE VERAO

Nem mesmo as crises periodicas da economia impediram que o setor experimentasse
uma reacao nas vendas, prometendo se estender nos proximos meses

s indefinicbes na economia,
mesmo depois de varias ten-
tativas de planos salvadores
da Pétria, continuam marcando o pas-
so de varios segmentos, especialmente
o de maquinas e implementos agrico-

las. Ao lado disso, as dificuldades de
acesso aos financiamentos, os juros al-
tos — resultado do Plano Verdo, edita-
do para congelar pre¢os e evitar o con-

sumo desmensurado ocorrido no Plano
Cruzado — e o achatamento dos pre-
¢os minimos, em nivel de produtor, dei-
xam os dirigentes das induastrias de
adubadeiras e semeadeiras completa-
mente 4 deriva num mar revolto, que &
a economia brasileira hoje.

“Nunca atravessamos uma situagio
econdmica tdo insegura e injusta’’, re-
clama Henrique Fankhauser, diretor-

financeiro da industria de maquinas
agricolas que leva seu sobrenome, de
Tuparendi/RS. Para ele, os produtores
de soja e de trigo vém sentindo na pele
as conseqiiéncias do Plano Verdo, com
cotagdes do dolar totalmente irreais,
prejudicando muito qualquer possibili-
dade de se ter um planejamento. ‘‘Por
tudo isso’’, prossegue, ‘‘podemos espe-
rar para o futuro uma retra¢do na pro-t
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PROFOG

'EOFIM
DA PICADA

A produtividade da sua empresa pode esbarrar na
voracidade de uma praga ou de um vetor. Ao atacar
0 seu gado ou sua colheita, eles podem afetar o
bom funcionamento de sua empresa, acabando
com Seus lucros.

Proteja seus investimentos e a salde de seus
negdcios com Profog. Profog utiliza o modemo
processo de termonebulizagao para impedir a
ocorréncia de prejuizos causados por insetos
transmissores de doengas ou de pragas que podem
atacar seus funciondrios, seus animais ou seus
graos. Profog acaba com mosquitos, moscas e outras
infestagdes. E robusto, durdvel, econdmico e facil
de operar, além de ter uma dtima relagao
custo/beneficio. Profog é 100% nacional, ndo d4
problemas de manutencao e dispde de assisténcia
técnica eficiente.

Profog: a méaquina que faltava em sua fazenda.

QEUMMM

Tubolit Maquinas e Equipamentos Ltda.
Rua El6i Mendes, 150 » Duque de Caxias © Rio de Janeiro ®
CEP 25010 © Tel.: (021) 771-3430 ° Telex: 21-31634

ROGADEIRAS

GREE N

Um Produto com
a Qualidade

*Aceitamos novos revendedores

BHASKO

* Gasolina e Elétrica

® Pecas e Assisténcia Técnica
eFabrica propria
* Vendas diretas
ao Consumidor

Rua Aroaba, 71 - 83
(Proximo ao CEASA)
Tel.:(011) 831-0077-Tix.: (11) 80.504 BASK

V. Hamburguesa - S8o Paulo - SP
= FEe———]
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ducdo, menores vendas e aumento da
especulacdo financeira, se nenhuma
medida for adotada pelo governo’’.

Em vista disso, os tropegos das auto-
ridades da area econdmica fizeram
com que a comercializagao de semea-
deiras e adubadeiras se situe a apenas
25 por cento da previsio de vendas,
quando, se houvesse linhas de financia-
mento especificas para aquisi¢do, o in-
cremento seria de 50 por cento no mini-
mo, afirma Oduvaldo Corréa, gerente
comercial da Irmdos Thonnigs, de Ca-
razinho/RS, empresa que estd ha 21
anos no mercado.

Indistria aguarda o
inicio do plantio de verao
para aumentar vendas

Apesar do quadro nada alentador,
tanto para os produtores como para as
industrias, o diretor-geral da Lavrale
S.A., de Caxias do Sul/RS, Hugo Zat-
tera, diz que da situagdo atual até po-
dem ser pingados aspectos positivos.
No seu entender, o brasileiro — e tam-
bém o produtor — ja aprendeu pela
histéria que & necessario tomar deci-
soes em funcdo da capacidade e da rea-
lidade de mercado.-““N4do podemos nos
basear somente nos incentivos e subsi-

dios concedidos de forma momenténea
pelos governantes’’, sublinha, acres-
centando que ‘‘a maioria dos produto-
res ja ndo espera mais por financia-
mentos a custo baixo para realizar os
investimentos’’.

Esperanca e fantasmas — Alias, €
justamente por este caminho que reside
a esperanca do engenheiro mecanico
Walter Alves da Costa Filho, analista
de produtos da Massey Perkins, de Séo
Paulo, que contabiliza vendas cada vez
mais minguadas de semeadeiras € adu-
badeiras nesta fase da produgdo agri-
cola, que é a da colheita.
“Esperamos’’, deixa escapar ansioso,
“pela grande fase da comercializagao
que acontece antes do plantio da safra
de verdo, isto &, nos meses de julho'e
agosto’’.

Para ele, ha fatores bem delineadgs
na economia que impedem que s€ v€ja
a situagdo atual sob um prisma mais
otimista. Entre eles, cita a nova alta in-
flacionéaria, consegiiéncia direta do
realinhamento de pregos, aléemda lr}de—
finicdo geral quanto aodéficit pablico,
salarios e politica cambial. Desdep ano
passado no mercado de semeadeiras e
adubadeiras, a Massey € considerada a
irma cacgula nesta area. ‘‘Mas nem por
isso’’, diz Costa Filho, ‘‘nos descuida-
mos de atualizar o nosso produto € €s-
tamos langando a MF 453, o que de-
monstra que acreditamos nesté merca-
do”.

Oduvaldo Corréa, da Irmdos Thonnigs: d espera de

linhas de financiamento

Y
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Fankhauser: prego das pecas ._sr::l"iiu

Desconfiado e analisando o desem-
penho da economia em detalhes, Hen-
rique Fankhauser afirma que em 1988
as vendas foram consideradas normais,
sem grandes oscilagdes. Ja neste ano
ele entende que as vendas estdo fora da
realidade, e alerta: ‘““‘uma comerciali-
zacdo exagerada neste momento pode
significar uma queda brusca nos proxi-
mos meses’’. A sua previsdo tem fun-
damento. Recorda, por exemplo, a
época do Plano Cruzado, em abril de
1986, quando vendeu 693 unidades,

0 por cento durante o congelamento

s

nimero que caiu para apenas 100 exa-
tamente um ano depois da ‘euforia’ do
mercado de consumo. Ja em 1988 as
vendas retornaram ao patamar médio
de 305 unidades, em abril, enquanto no
mesmo periodo deste ano — com o
congelamento — a comercializagdo se
situou em 396 unidades.

Com tantas ‘rasteiras’ que a econo-
mia lhe aplicou, Fankhauser diz que
sua empresa estd sempre prevenida e
trabalha com estoques elevados de
matéria-prima, embora isso represente

um alto custo. Porém, na sua avalia-
¢ao, os estoques oferecem a possibili-
dade de, em épocas de grandes oscila-
¢Oes de mercado, trabalhar sem demitir
funcionarios, de ndo comprometer as
metas da empresa e ndo alterar a quali-
dade dos produtos. Também o fantas-
ma da inadimpléncia ndo é problema
para ele, lembrando que uma vacina
contra esta doenca é selecionar bem os
revendedores. ‘‘SO6 operamos com fir-
mas sérias e nao temos problemas’,
garante.

Reacdao — Sempre dan¢ando confor-
me os acordes da sinfonica da econo-
mia brasileira, o setor de semeadeiras e
adubadeiras ja ensaia uma reagdo. Pa-
ra Julio César Sebbem, diretor comer-
cial da Semeato S.A., de Passo Fun-
do/RS, o mercado ja comegou a se me-
xer a partir do final de abril, fazendo
com que as indudstrias ativassem um
pouco suas linhas de produgéo. No en-
tanto, reconhece que, comparando-se
as vendas com o mesmo periodo de
anos anteriores, ha uma queda na co-
mercializagdo.

O més de abril também trouxe boas
noticias para a Fabril de Implementos
Agricolas Egan Ltda., de Carazi-
nho/RS, ‘‘embora janeiro e fevereiro
tenham sido meses de vacas magras’’,
lembra Ubiramar Machado, diretor-
superintendente da empresa. As vendas
registradas pela Egan em abril apresen-
taram um crescimento de 35 por cento,
comparativamente ao mesmo periodo
do ano passado.

Na projegdo para o futuro, Walter
Alves da Costa Filho, da Massey Per->

MAIS UM LANCAMENTO JUMIL

Semeadora Plantio Direto

2300

A Jumil, tradicional empresa
fabricante de semeadoras, ndo podia
deixar de oferecer aos agricultores,

.....

um equipamento para semeadura
direta mais avangado, projetando com
esse objetivo a semeadora 2300 PD.
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JUSTINO DE MORAIS, IRMAOS S.A.

Rua Ana Luiza, 568 - C.P. 75 - 14 300 - Batatas  SP - Brasi
PABX (016) 761-4000 - Telex (0166) 388 - JUBA - BR

FAX (016) 761-4242

F JUMIL ARTE
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kins, & otimista, afirmando que se es-
pera uma safra recorde de 70 milhoes
de toneladas de gréos, e ‘‘isso inevita-
velmente vai trazer bons reflexos para
o setor de maquinas e implementos’’,
acredita. A mesma opinido é comparti-
lhada por Ubiramar Machado, da
Egan, para quem as expectativas sao as
melhores possiveis, pois espera que 0s
pregos da soja se elevem para niveis
condizentes com as pretensdes dos pro-
dutores, para haver uma boa rentabili-
dade e conseqgiientemente novos inves-
timentos.

Faturamento cresceu
mas falta de
matéria-prima preocupa

O mesmo otimismo, entretanto, nio
estd sendo percebido por Henrique
Fankhauser, que prevé para os proxi-
mos meses a falta de matéria-prima no
mercado, cujo prego — apesar do con-
gelamento — subiu em média 30 por
cento. ““‘Quase todos os itens que com-

pdem 0s nossos equipamentos estdo em
alta ou simplesmente ndo encontramos
no mercado’’, reclama, enfatizando
que em alguns momentos chega a pen-
sar se ndo seria melhor vender direta-
mente a matéria-prima estocada do que
fabricar semeadeiras.

Apesar das incertezas da economia e
dos lamentos dos industriais, o presi-
dente do Sindicato das Industrias de
Maquinas Agricolas do Rio Grande do
Sul, Roberto Braunner Penteado, pro-
va, com dados, que em geral as empre-

Com o plantio da safra de verdo, a expectativa é de um incremento
na comercializagdo superior a 35 por cento

sas estdo vendendo razoavelmente
bem, pois o faturamento cresceu 5,19
por cento, comparando-se com igual
periodo do ano passado. O problema
maior identificado por ele é a dificul-
dade no suprimento de pegas, gerada
pelo desabastecimento. Com a menor
remuneragdo do mercado financeiro e
com o descongelamento, Penteado
acredita que o produtor voltara a ad-
quirir semeadeiras e adubadeiras, pois
o plantio da safra de verdo esta prestes
acomegar. O

— [}
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SEMEADEIRAS — MODELOS HIDRAULICOS E DE ARRASTE
PLANTADEIRAS PARA MILHO, SOJA, TRIGO E OUTROS

FILIAL

PLANTIO DIRETO E CONVENCIONAL MATRIZ Rua Rafael Picolli, 1577 FILIAL
CAPINADEIRAS — DIVERSOS TAMANHOS Av. Maud, 543 Esq. Av. Brasil - Fones: Av. Brasilia, 523
Aparelhos adaptaveis para plantar milho PABX: (055) 543-1108  (0452) 23-9043 e 23-9473 Parque das Ind. Leves
Implementos robustos, simples e de alta qualidade Telex: 551273 Telex: 451106 - MFKH - BR Fone: (0432) 25-4398

INDUSTRIA DE MAQUINAS AGRICOLAS FANKHAUSER LTDA. TUPARENDI - RS CASCAVEL - PR LONDRINA - PR
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Aqui estao as maquinas que
vocé precisa para a sua lavoura

As empresas fabricantes de semeadeiras e adubadeiras
presentes no mercado brasileiro, em sua maior parte,
sdo de pequeno e médio porte, sendo que mais de 50
por cento estdo situadas no Rio Grande do Sul, estado
que tem tradicdo na drea de mecanizacdo agricola.
Conheca um pouco destas empresas e seus produtos

MASSEY FERGUSON
Massey Perkins §S/A — Embora tes é realizada pelo rotor das caixas
tradicional fabricante de tratores e distribuidoras. Jd a distribuicdo do

colhedeiras no mercado nacional e in- adubo é feita por rotores dentados
ternacional, a Massey, que tem sede que giram em sentido horizontal. A
em Sdo Paulo, é ainda nova no seg- regulagem é obtida pela alavanca e es-
mento semeadeira/adubadeira, pois cala graduada situada nas laterais do
comegou a operar com semeadeiras reservatorio. A cobertura das semen-
em abril de 1988. tes é feita pelo sistema de discos du-

A semeadeira-adubadeira MF 452 plos, céncavos ou pelos sulcadores.
pode ser de arrasto ou hidrdulica, Para maior eficiéncia, as mdquinas

com espacamento normal entre linhas s@o equipadas com correntes de argo-
de I7cm, aproximada de 13cm e, para las que, ao se arrastarem, completam
soja, 50cm. A distribuicdo das semen- 0 servico. >
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EQUIPAMENTOS PARA
SUINOCULTURA

SUELY ETAGRO EQUIPAMENTOS S/A,

ETAGRO|©®

BOX DE GESTACAO
Proporciona uma economia
de 42 quilos de ragéo por
ciclo de gestagado de uma
matriz.

BEBEDOUROS

CHUPETA ey

BAIA PARIDEIRA
Proporciona 11 leitées a mais por
ano para cada baia instalada.

CRECHE

Proporciona um ganho de
peso de 54 quilos a mais por
leitegada aos 70 dias.

SUELY ETAGRO EQUIPAMENTOS S/A.
Estrada Geral, s/n? - Fone: (0484) 65-1259 - Caixa Postal 15
Bairro Sdo Pedro - 88840 - Urussanga - SC

Industria de Mdquinas Agricolas
Fankhauser Ltda. — Esta empresa se-
diada em Tuparendi/RS iniciou a fa-
bricacdo de implementos em 1961,
inicialmente com plantadeiras-aduba-
deiras a tra¢do animal. A primeira se-
meadeira foi produzida em 1971, ain-
da com rodas de ferro e assim foi me-
lhorando gradativamente. Hoje, além
da tradicional linha de semeadeira
“IF”’, para plantio convencional, fa-
brica a semeadeira para plantio direto
MST-A. A producdo normal da em-
presa atinge de 2.000 a 3.000 unida-
des/ano. A fdbrica pretende fazer
dois novos lancamentos em breve,
mas ndo quis entrar em detalhes.

As semeadeiras hidrdulicas Fank-
hauser, nos modelos IF 9, 11, 13, 15 e
16, sdo projetadas para semear e adu-
bar com a mdxima precisdo, segundo
o fabricante. Para semear trigo, a
mdguina vem equipada com discos
cbncavos (convencionais) ou com dis-
cos duplos. Para soja e feijdo, é pos-
sivel escolher entre sulcadores sim-
ples, sulcadores com discos de cober-
tura ou disco duplo. No caso da soja,
em qualquer das opcées, o adubo po-
de ser largado separado da semente, a
Jfim de evitar a queima desta.

- il
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Fabril de Implementos Agricolas
Egan Ltda. — Tem sede na cidade de
Carazinho/RS e estd hd 19 anos no
mercado, fabricando plantadeiras e
semeadeiras. A empresa tem aproxi-
madamente 300 mil unidades espalha-
das no mercado interno e externo.
Embora sem querer entrar em deta-
lhes, a Egan diz que lancard na expo-
sicdo de Esteio/RS, em agosto, um
equipamento que trard vantagens ao
agricultor no que se refere a conserva-
¢do dos solos. A semeadeira-aduba-
deira hidrdulica STH-26.13 é destina-
da ds culturas de trigo, aveia, cevada,
centeio, pastagens. Quando utilizadas
na versdo para culturas de verdo,
plantam soja, feijdo, sorgo, entre ou-
tras culturas. Utilizam o mecanismo
universal para sementes miudas, ro-
tor acanelado, distribuindo continua-
mente, mesmo aquelas de baixo peso
especifico. Jd o adubo é distribuido
por rosetas dentadas, que permitem
uma distribuicdo uniforme do fertili-
zante, mesmo quando este esteja par-
cialmente empedrado ou umedecido.

Eickhoff Mdqguinas Agricolas Ltda
— Situada numa regido tradicional
no plantio de trigo e soja, Trés de
Mauaio/RS, a Eickhoff estd no merca-
do desde 1969, na fabricacdo de se-
meadeiras, capinadeiras dirigiveis e
rodas d’dgua com bomba. Um de
seus destaques é a semeadeira-aduba-
deira Ortoplan.

A Ortoplan, modelo ESH-13 E, é
para o plantio de trigo, centeio, ceva-
da, aveia, sorgo, arroz e soja. Ela dis-
tribui as sementes de maneira unifor-
me, sem quebrar ou danificar os

graos.

|
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'PAR 2800

Semeato S/A Ind. e Com. — Com
sede em Passo Fundo/RS, a Semeato
estd no mercado desde 1965. Fabrica
semeadeiras, plantadeiras, grades e
arados. Um dos seus ultimos langa-
mentos é a plantadeira-adubadeira
PAR 2.800, para plantio direto e con-
vencional.

O sistema empregado na PAR 2800
foi projetado para conjugar trés im-

portantes fungées: uniformizar a pro-
fundidade de semeadura, promover
minimo revolvimento do solo e confe-
rir precisdo ao plantio. E uma mdqui-
na para plantio de soja e milho com
sistema de distribuicdo de sementes
diferente dos existentes hoje no mer-
cado, com grande precisdo, alega o
Sabricante.

-

® Postes de Madeira

* Sert

fflosul

FLORESTAMENTO DO SUL LTDA.

Association).

ESCRITORIO:
Rua 18 de Novembro n® 443
Fone: (0512) 42-2900

Telex: 51-1872 - Loux

gEP 90240 - Porto Alegre - RS

A Flosul possui usina de preservagdo de madeira em
autoclave, com hidrossoluveis, proporcionando & madeira
ampla protegdo contra organisrnos predadores.

Esta técnica consiste em aplicagéo, sob presséo, de
preservativo aprovado pela ABNT (Associacdo Brasileira de
Normas Técnicas) e a AWPA (American Wood Preserves

A Produgdo de madeira tratada inclui:

— Postes e cruzetas para eletrificagdo e telefonia

— Mourdes e tramas para cercas

— Madeira para currais, mangueiras e galpdes

— Madeira serrada tratada para construgdes

— Madeira para construgéo de pontes, diques e ancoradouros.

(-]
Serral'la S&o produzidos variados tipos de

madeira serrada como caibros, tdbuas, ripas, pranchbes
ou outras formas sob encomenda.

Esta madeira é utilizada para a construgdo em geral, tais
como: embalagens, montagens de pallets, cabos para

palmares do Sul - km 93 - RS-040  ferramentas, moveis, casas pré-fabricadas etc.
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R DE TODOS DETALHES,SO 0 OLHO DO DONO.

15 ESPECIAL

=
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E 0 OLEO DO DONO.

Uma fazenda tem que estar com tudo certo para funcionar. Nos minimos detalhes. E se vocé olhar os
produtos Castrol por inteiro vai perceber que, além das linhas Agricastrol, Tropical e GTX, a gente tem produtos para

todos os detalhes.
Para diferenciais e caixas de cambio, Linha Castrol Hipoide e para os sistemas hidraulicos a Linha Hyspin.

Castrol Fluido de Freio HD para sistemas de freio a disco ou tambor. Graxa LM para mancais e rolamentos. Na en-
tressafra ndo esqueca dos anticorrosivos Castrol: Linha Rustilo no carter e Protetor de Chassis nas partes metalicas.

Para motosserras, Magna PM 220 na corrente e Férmula Super TT no motor.

Nem todos tém a marca Agricastrol, mas todos tém a marca L‘a.tml QUEM MAIS ENTENDE
de qualidade Castrol. A marca do dono. S DE OLEO NO MUNDO.

dgriGastro.

CASTROL PRESENTE NO CAMPO

Agricastrol AS Especial (recomendado pela Massey Ferguson). Agricastrol MP e Agricastrol TFT 100 (recomendado pela Dedini-Tofl)
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Lavrale Maquinas Agricolas Ltda
— Empresa do grupo Francisco Sté-
dile, a Lavrale tem sede em Caxias do
Sul/RS e atua had 20 anos no mercado
de semeadeiras e adubadeiras. A em-
presa foi responsdvel pelo desenvolvi-
mento do sistema de duplo disco (ou
de discos desencontrados), de ampla
aceitac@o. Além de oferecer, segundo

o fabricante, a mais versatil mdquina
do mercado em sua classe, jd que rea-
liza tanto o plantio direto como o
convencional de oleaginosas e de gra-
mineas.

A semeadeira para plantio direto e
convencional é muito robusta e de
dtimo acabamento. Funciona de ar-
raste, com controle hidraulico. A em-
presa afirma que este equipamento
realiza com perfeicdo o plantio de so-
Ja, trigo, colza, arroz, sorgo, cevada,
centeio, ervilhaca, tremoco, entre ou-
tras culturas. Além de utilizar o siste-
ma de disco duplo para plantio, dis-
tribui 0 adubo e a semente por rotor
acanalado de forma helicoidal — que
ndo danifica as sementes — com re-
gulagem manual de vazdo (sem neces-
sidade de erguer a mdquina), permi-
tindo as menores e mais precisas do-
sagens em qualquer tipo de grao. Tem
grande capacidade de carga e ji vem
equipada com contrapesos e pneus
agricolas, sendo facilmente acoplivel
em qualguer marca de trator.

_ Antes de comprar seu condicionador de ar
Springer consulte a Sbardecar. Maior atacadista do
Estado, com todos os modelos para pronta entrega
na quantidade que vocé precisar.

Comprar de atacadista tem as suas vantagens.

Sbardecar

Revendedor Autorizado Springer
Av. Gerulio Vargas (BR 116), n° 5995 - Fone: 72-7777 - Telex: 543040 - CANOAS/RS
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Semeando com o computador

A cada dia que passa, a mecaniza- Os elementos receptores das semen-
¢do que chega ao campo traz consigo tes sd@o posicionados a cada ciclo de-
novidades que vém facilitar a vida do baixo dos bicos distribuidores. Exis-
agricultor e garantir maior precisdo tem dez modelos de bicos adaptados
para o plantio. Desta vez, a novi- para todas as sementes, de 0,1 a
dade vem da Europa, mais precisa- Imm. A cada ciclo, o computador
mente da Franca, onde a empresa Co- calcula o tempo necessdrio a coloca-
verplant criou a semeadeira computa- ¢do de cada semente em funcdo de
dorizada Coversem. Quem dd a noti- sua forma e dimensdes. Uma vez de-
cia é o Centro Francés de Informacgdo terminadas, todas as regulagens sdo
Industrial e Econémica - Cefi, com gravadas e memorizadas.
sede em Sdo Paulo. Esta semeadeira assegura, com
Gragas a utilizacdo do computa- uma unica mdquina, a colocacdo de
dor, a semeadeira Conversem garante qualquer variedade de semente dentro
uma precisdo rigorosa e uma pontua- de elementos receptores diferentes en-
lidade de movimentos, contribuindo tre si: semeia em linha ou em quin-
para eliminagdo de todos os tempos concio (plantacdo disposta em Xxa-
mortos com uma regularidade perfei- drez), com bandeja completa de uma
ta no funcionamento, explica o Cen- 56 vez, linha por linha e também se- Possui também um novo elemento
tro. mentes pré-germinadas. Gracas ao de fixacdo das placas porta-bicos que
O principio desta semeadeira revo- computador, é possivel detectar auto- permite uma troca quase instant@nea
luciondria da Coverplant, primeiro maticamente o apanhamento de se- de todos os bicos. Com este dispositi-
construtor a introduzir a robdtica na mentes. vo, a recuperacdo das sementes em
semeadura, baseia-se na utilizacdo de Para aumentar ainda mais as carac- excesso efetua-se imediatamente.
uma bomba a vacuo com vazdo con- teristicas de desempenho desta semea- As velocidades de cada movimento
trolada que permite, numa primeira deira, a Coverplant incorporou no sdo calculadas e gerenciadas pelo
fase, apanhar as sementes, e, numa seu software um sistema de detec¢do computador, possibilitando uma de-
segunda fuase, depositd-las adequada- de falhas que permite visualizd-las na finic@o precisa do niimero de semen-
mente. tela de controle. tes a serem depositadas a cada ciclo.

@dades fisica
olos pesados e '
Dlos leves; gor das plantas"q
e Fornece b de 6tima qualidade e sd gade,  # ;troncos e eaulﬁé; 3
Iibarandq‘ Juantidades necessarias {8 s e Ajudad s minerais a funcionarem
para o b Od dese nto das cultu melhor, P@Sem terras acidas os adubos
o Diminy elementos filficos no quiml  Naaadd absorvidos corretamente
-_solo omo oA min I ang ; pelas pla SRY

sténcla das.
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18700 - Tubarao - Santa @atarina
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Teste da Embrapa garante
a qualidade do equipamento

A avaliacdo do desempenho de se-
meadeiras-adubadeiras vem sendo
feita ha trés anos pelo Centro Nacio-
nal de Pesquisa de Milho e Sorgo
(CNPMS), da Embrapa, sediado em
Sete Lagoas/MG, como um teste ne-
cessdrio aos fabricantes e que garante
uma espécie de selo de qualidade para
0s equipamentos. ‘‘Por enquanto’,
diz o agronomo Evandro Chatuni
Mantovani, pesquisador da drea de
mecanizacdo agricola do Centro, “‘es-
tamos realizando as avaliacées so-
mente com plantadeiras de milho”’.

Nos testes com as semeadeiras-adu-
badeiras, iniciados em 1986, sdo ana-
lisados itens quanto a distribui¢do de
adubo e da semente, profundidade de
plantio, consumo de combustivel, de-
manda de poténcia, patinagem, velo-

cidade de plantio 5,0km/h,
6,5km/h e livre (4,5 ou 7,5km/h). Pa-
ra Mantovani, que também é vice-

presidente da Associacdo Brasileira .

de Mecanizagdo Agricola (Abrame),
o objetivo primordial é contribuir pa-
ra que a industria identifique os pro-
blemas dos equipamentos, corrigindo
posteriormente, e evitando prejuizos
ao sistema de producdo agricola.

O convénio para realizacdo dos tes-
tes foi firmado com a Associacdo
Brasileira da Industria de Mdaquinas
Agricolas (Abimaqg) e com o Sindica-
to das Industrias de Maquinas e Im-
plementos Agricolas (Sindimaq) para
negociacdo com os fabricantes. A
adesdo a bateria de testes é livre e,
nestes trés anos, o CNPMS ja anali-
sou equipamentos da Jumil, Baldan,

Marchesan, Sans, Semeato, Lavrale e
Max.

Resultados — As conclusdes dos
exames, em 1986 e 1987, foram apre-
sentadas em cédigo, onde o fabrican-
te conhecia a sua mdquina e a compa-
rava com a das outras industrias.
Ainda este ano, afirma Mantovani,
os dados serdo divulgados com o no-
me da mdquina e apresentados @ opi-
nido publica. A mobilizacdo em torno
dos resultados gera também a visita
de técnicos as empresas para discutir
isoladamente cada maquina, com su-
gestoes para possiveis alteracées no
equipamento.

No entender do pesquisador, o in-
teresse dos industriais em aperfeicoar
os implementos ja vem sendo notado
nos ultimos dez anos devido ao salto
de qualidade. Conforme Mantovani,
atualmente as fabricas nacionais es-
tdo com praticamente todos os siste-
mas de distribuicdo de sementes dis-
poniveis no mundo inteiro (disco, ar e
finger pic-up).

!

aumentar.

Quando vocé faz uma boa aplicagéo, o retorno
vem rapido. Com Uréia é assim: vocé aplica no trigo
em cobertura e vé a produtividade por area cultivada

- : = il.
i 1 My \?

A Uréia esta coberta de vantagens em relag
aos fertilizantes importados. Ela e o fertilizante
solido mais concentrado, pois tem o maior teor de

a0

nitrogénio: 45%. Isso significa mais economia para




Apesar de toda a inovagdo tecnolo-
gica que estd sendo colocada no mer-
cado, o pesquisador observa que o
acesso dos produtores fica restrito,
“pois a tecnologia encarece o equipa-
mento’’. Entretanto, o maior proble-
ma para ele é que muitas vezes o agri- _ ‘
cultor ndo estd preparado para a utili- ' - 7
zacdo destes produtos. “‘E freqiien- e
te”’, revela, ‘“‘verificarmos agriculto-
res com equipamentos de alta tecno-
logia de construgdo e baixa tecnologia
de manejo.”’ Fal

Na avaliagdo, a Embrapa verifica a distribui¢do de adubo e da
semente, consumo de combustivel da semeadeira, entre outros itens

transportar, para para Significa -

também a garantia de um saudéavel crescimento para PET RO BRAS
sua lavoura de trigo. Faga o melhor negécio. Aplique FERTILIZANTES S.A. - PETROFERTIL
Uréia. Seu lucro vai crescer e aparecer como nunca.

ULTRAFERTIL « NITROFERTIL * ICC © FOSFERTIL « GOIASFERTIL
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Chocadeira
Mibo

Para todas

as aves com
viragem $
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automatica

Incubadora
e nascedora
eletronica

Para todas
as aves.
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eletrébnicos

Comedouros
Praticos e resistentes
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Ventilacdo e umidificacao
Uso avicola, agropecudrio
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Multitriturador
Mibo

Para silagem e
alimentagéo by -
direta. Proprio

para raspa de
mandioca
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peterSIme
V industrial s.a.

Escritdrio o Fabrica:

Rodov. Municipal km 3, Bairro S30 Pedro - CEP 88840 - Urussanga - SC
Fono: PABX (0484) 65-1533 - Direto vendas: (0484) 65-1032
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TABAPUA:

UMA RACA BEM NACIONAL

onhecida pela grande capaci-
dade de ganho de peso, a raga
tabapud comecou a ser forma-
da em 1940. Na época, apareceu na fa-
zenda Agua Milagrosa, municipio de
Tabapui, Sdo Paulo, um touro zebu
mocho, filho de uma vaca nelore de
| chifres. O touro recebeu o nome de Ta-
| bapud, designagdo que se estendeu aos
seus descendentes. Foi a partir deste
touro e de vacas de pelagem baia e chi-
frudas, com predominéncia de sangue
nelore, que o criador Alberto Orten-
blad, proprietario da Agua Milagrosa,
multiplicou o seu rebanho mocho, dan-
do inicio ao surgimento de um rebanho
zebu com auséncia de chifres e al-
tamente produtor de carne.

Em se tratando de zebuino mocho,
os criadores brasileiros consegui-
ram, através de cruzamentos e
mesticagem, duas racas: a indu-
brasil e a tabapud. Esta ultima tem

a particularidade de ser geneticamente

mocha, ao contrario do que acontece

com todas as outras racas do gado dos
tropicos. Para alguns estudiosos — que
nio chegaram ainda a um consenso
 quanto ao carater mocho —, 0s rumi-
' nantes primitivos eram desprovidos de
chifres, mas, para a maioria dos pes-
quisadores, os bovideos sempre apre-
sentaram aspas, sendo que o carater
mocho surgiu posteriormente. Com-
provando esta tese, esporadicamente
aparecem animais mochos em reba-
nhos normalmente aspados. E a multi-
plicagdo destes exemplares, sob a inter-
| feréncia controlada e dirigida pelo ho-

. mem, que tem originado novas ragas e

variedades.

As vantagens da auséncia de chifres
nos bovinos sao muitas, conforme afir-
ma o agronomo Alberto Alves Santia-

Formado no interior de Sao Paulo, o mocho tabapua se expande pela
regido Sul, por sua grande capacidade de conversdo alimentar

go, autor do livro ‘O Zebu na India, no
Brasil e no Mundo’. Em primeiro lugar
os chifres se constituem num meio de
defesa do animal e, como tal, podem ge-
rar varios inconvenientes. Também os
animais descornados se acomodam em
maior namero nos caminhdes, currais,
estabulos, bebedouros e cochos, evi-
tando-se as tradicionais chifradas que
sempre terminam machucando o ani-
mal e prejudicando a qualidade do
couro.

Para o pesquisador, entretanto, a
auséncia de chifres ndo determina o
amansamento do animal ou a engorda
mais facil. O importante no seu enten-
der € que o amochamento determina
maior uniformidade ao rebanho, pro-
blema apresentado pelas racas india-
nas. Apesar da vantagem, Santiago
ressalta que nos plantéis puros a pre-
senca de chifres é exigida pelos servicos
de registro genealodgico, desde que nao
se trate de raga ou variedade mocha.

A raga tabapui vem se expandindo
muito, principalmente nos estados do
sul. Os métodos de sele¢do tém evolui-
do, visando ao seu aproveitamento pa-
ra corte, o que ja foi comprovado nas
provas de ganho de peso e concursos.
A pelagem caracteristica da raga é
branca ou cinza, com suas variantes; a
cabeca € de largura e comprimento mé-
dios em forma ogival, oval ou circular,
e a fronte é moderadamente larga nos
machos. Quanto as orelhas, sdo médias
e relativamente largas e, quando vistas
de frente, mostram-se voltadas para a
face.

Na fazenda Agua Milagrosa, o touro
Tabapua, pelas suas excepcionais qua-
lidades, foi usado intensamente no re-

banho formado pelas racas nelore, gu->
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zera e gir, muitos deles registrados. Sua
produgdo foi sempre boa e o animal
transmitia suas caracteristicas econd-
micas, bem como o carater mocho. Os
bons resultados que foram obtidos ani-
maram os proprietarios da fazenda no
sentido de formar um novo tipo zebui-
no, com caracteristicas proprias.

Desde 1961, o tabapua
vem batendo outras racas
nos testes de ganho de peso

Em 1961, os lotes de tabapuad come-
caram a participar das provas de ganho
de peso, superando, fregiientemente,
as demais ragas. Também evidencia-
ram uma alta capacidade de conversdo
alimentar. Mais tarde, quando a Asso-
ciagdo Brasileira dos Criadores de Ze-
bu (ABCZ) desenvolveu o seu progra-
ma de provas zootécnicas, especial-
mente controle do desenvolvimento
ponderal, todo gado das fazendas de
Alberto Ortenblad passou a ser inscrito
nos testes. =

¥ 3
A alta capacidade de conversdo alimentar
é uma das caracteristicas da raga

HOW-ROOM MUTTON[m=

apucide 1500 kg tipo Brete

Tronco Muttoni 2 ceos 5 BI c
Uma pequena amostra da qualidade, eficiéncia e segurancade
quem vem se instalando, togos osdias, nas propriedades rurais

ue mais crescem no Brasil. Instalagdes completasem madeira
je lei tratada para bovinos, ovinos e eqiiinos. Assessoramen-
to e assisténciatécnica. Muttoni - Tecnologia nomanejo do gado.
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MUTTONI
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Rua Porto Alegre, 120 - km 285 - BR-116 - Tel.: (0512) 801533 - 802764 - Caixa Postal 86 - CEP 92.500 - GUAIBA - RS



A Copacabana, no Parana,
nao tem boi. Tem tabapua

Com aproximadamente 560 hecta-
res de terra e um rebanho de 1.064 ca-
becas da raca tabapud, todas registra-
das, o médico e pecuarista Edgard
Pereira Ribeiro, 54 anos, segundo ele
bem vividos, dd a receita para o su-
cesso: trabalho e trabalho, economia
e economia. E com esta férmula que
conseguiu, na exposicdo de Uberaba,
ano passado, ficar com o terceiro lu-
gar em nivel nacional da raca.

Carioca radicado hd 28 anos na ci-
dade de Pérola, ele adquiriu a pro-
priedade, em Xambré/PR, em 1972,
comegando com gado geral. Poste-
riormente, resolveu se aperfeicoar,
partindo para animais de cabanha.
Para isso, com a indicagdo de um
amigo, procurou uma raca que desse
um maior ganho de peso num menor
espago de tempo. Acompanhando os
testes de ganho de peso em revistas es-
Pecializadas, verificou, na época, que
nos ultimos cinco anos o tabapud es-
tava na dianteira. Decidido, buscou
os primeiros animais em Tabapud,
S@o Paulo, e, em 81, iniciou os regis-
tros. Mas a participacdo nas exposi-
¢les 5O teve inicio trés anos depois.

Hoje, a Fazenda Copacabana, com
a ajuda de um veterindrio, uma secre-
tdria e um computador, estd traba-
lhando num programa de selecdo pa-
ra cruzamentos e emissdo de relato-
rios. Sobre a situagdo da pecudria, es-
pecialmente de animais de cabanha, o
pecuarista diz que “‘gado de raca é co-
mo mulher: ndo dd lucro, mas dd pra-

33

zer.

Na opinido de Ribeiro, o momento
atual da pecudria ndo é bom, ‘‘pois o
governo ndo fez estoque regulador e
agora, na entressafra, vai botar a cul-
pa no criador.”’ Com a seca que ocor-
reu no ano passado, que durou quase
oito meses, houve um abate indiscri-
minado, porém necessdrio, de todos
os animais possiveis, para diminuir o
numero de reses na propriedade e, até
hoje, uma novilha “‘estd valendo mais

Ribeiro: ‘‘gado de raca é como mulher: ndo da lucro mas da prazer”
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no gancho do que no campo.’’ Frente
a isso, diz o criador, chegamos a crise
atual, onde ndo existe o garrote para
a reposicdo do boi. O governo abriu
as porteiras da exportacdo para fazer
ddlares e comprar leite em pé — pa-
gando 2,9 mil délares a tonelada, pre-
¢o FOB (posto Europa) — com fins
puramente eleitoreiros, critica Ribei-
ro.
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Cidade x campo — O que o gover-
no tem feito é, através de matéria pa-
ga, colocar o homem da cidade con-
tra o do campo. A novela de Sassd
Mutema (Salvador da Pdtria), por
exemplo, foi feita para acabar com a
imagem do produtor de laranja; en-
tretanto, felizmente a historia se re-
verteu e estd criando uma péssima
imagem para o deputado. E o povo
estd gostando, se delicia Ribeiro.

“O governo conseguiu
colocar o homemda cidade
contra o do campo”’

Com tudo isso, e baseado nos aba-
tes, na seca e na falta de estoque regu-
lador, o dr. Edgard acredita que a
tendéncia da lei da oferta e da procu-

R
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ra é aumentar o prego. O governo es-
tdé tentando importar carne, mas o
preco la fora esta mais alto do que
aqui. O que acontece é que, toda vez
que o governo quer baixar o preco do
produto no mercado interno, ele age
psicologicamente, dizendo que vai
autorizar importacdo. Entretanto, ele
ndo tem ddélares para isso, e nem caci-
fe. Prova estd que nem mesmo conse-
guiu fazer o estoque. A unica coisa
que tem disponivel é a carne de Cher-
nobyl. Deveria mesmo é assumir esta
falta e, entdo, incentivar o consumo
de outras carnes, sugere.

Conforme explicou o infernacio-
nalmente conhecido Tido Maia, o
Brasil nunca serd um pais exportador,
porque, para isso, precisaria ter de
1,5 a dois bois por habitante. S0 a
Argentina e o Uruguai, dentro da
Ameérica Latina, é que tém essas con-
dicdes’’, reforca Ribeiro. Ele diz tam-
bém que cita esses dados porque sao
de conhecimento geral, pois ndo é in-

vernista. “* Os poucos bois gordos que
tenho sdo castrados, por ndo estarem
dentro do padrdo racial e, por isso,
vdo para o abate”, salienta.

No seu entender, a situacdo do
criador de cabanha é igual, uma vez
que depende diretamente das condi-
¢oes do invernista. Se ele ndo for
bem, ndo terd condicbes de comprar
um touro; vai preferir deixar o reba-
nho refinando e aplicar o dinheiro no
over.

Na realidade, o governo estd atola-
do nas quatro rodas e ndo sabe como
sair, exemplifica Ribeiro. O tabela-
mento nunca funcionou em lugar ne-
nhum do mundo, desde o tempo do
imperador romano Deucleciano, que
foi o primeiro a adotar esta medida,
reforca. Dai, conclui-se que o melhor
é a lei da oferta e da procura, que é o
que acontece no meio rural: se o tou-
ro estd caro, ndo se compra. Com is-
so, ou o produtor se ajusta @ situa-
¢do, ou sai do ramo. O
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com 150 gnos de solidez.
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Maior ganho de peso
entre os zebuinos

O controle do desenvol-
vimento ponderal —
CDP, que consiste em co-
letar pesagens de vdrios re-
banhos a cada trés meses,
estd difundido em todo o
Brasil. Mais de 600 reba-
nhos jd participaram do

205 dias

CDP, englobando todas
as racas zebuinas e suas
variedades por todo o ter-
ritorio nacional. Os dados

OBS.: Estes dados corréspondem

365 dias 5560 dias

363kg

Resultado de 11 anos
de ganho de peso

TABAPUA | | INDUBRASIL
7| NELORE GUZERA GIR
Fonte: Fazenda Agua Milagrosa

aos resultados oblidos com animals —
machos no sistema de confinamento fotal.

319kg

consecutivos nas provas

coletados pela Associagdo
Brasileira dos Criadores de Zebu
(ABCZ) e suas subdelegadas geram,
periodicamente, relatorios de andlise
do comportamento dos animais em
termos de eficiéncia de ganho de pe-
s0.

Os pesos dos animais sdo estudados
de acordo com a padronizacdo, nas
idades de 205, 365 e 550 dias, e que
podem, opcionalmente, permitir
comparacdes entre racas e/ou indivi-
duos. O acumulo das informacées a
nivel de computador permitiu que,
sob o convénio ABCZ/Embrapa, fos-
sem avaliados vdrios aspectos do
comportamento econémico das ragas
zebuinas a nivel de Brasil, estados e
regides, todos com publicacées edita-
das em 1986.

Na andlise feita das ragas gir, guze-
rd, nelore, indubrasil e tabapud, a
que apresentou maior ganho foi a ta-
bapua, sendo o menor o da raca gir.
No nascimento, os machos tabapud
pesavam 32 quilos e as fémeas 30.
Com a idade padrdo de 205 dias, os
animais que foram mantidos em pas-
tagem apresentaram pesos de 169 e
156 quilos, respectivamente. No siste-
ma de semiconfinamento, 194kg foi o
peso dos machos e 169 o das fémeas.
Jd no confinamento total, o peso al-
cancado pelos machos chegou a
209g e, pelas fémeas, 201kg.

Aos 365 dias de idade, também nos
sistemas de pastagem, semiconfina-
mento e confinamento total, os pesos
Joram, na ordem, de 220, 281 e 292kg

para os machos e 201, 253 e 273kg pa-
ra as fémeas. Com 550 dias, os ma-
chos pesavam 298, 397 e 411kg, en-
quanto as fémeas estavam com 264,
304 e 391kg. Da mesma forma que
aconteceu com o tabapud, com as de-
mais racas também o maior peso foi
obtido no sistema de confinamento
total. Neste caso, com a raca gir, que
apresentou o menor desempenho, os
pesos alcangados aos 205 dias de ida-
de foram de 159 para os machos e de
141 para as fémeas; aos 365 dias, de
232 e 211kg, e, aos 550 dias, de 319 e
301kg, para machos e fémeas, respec-
tivamente.

De acordo com a Associacdo Brasi-
leira dos Criadores de Mocho Taba-
pua@ (ABCMT), os ntimeros mencio-
nados acima sdo referentes a 11 anos
de pesagens e, como resultado, cons-
tata-se que a raca tabapud logrou
vencer 70 por cento das pesagens, em-
patou em 10 por cento e chegou em
segundo lugar em 20 por cento do to-
tal. Desta forma, a tabapud venceu
sozinha 80 por cento das pesagens,
enquanto todas as demais ragas ze-
buinas, juntas, obtiveram apenas 20
por cento.

Quanto ¢ quantidade de animais
pesados, é importante notar que, ape-
sar da tabapud ser mais recente, ela jd
apresenta um contingente superior a
outras racas zebuinas bem mais anti-
gas. Dai conclui-se que os resultados
apresentados por esta raca sdo real-
mente representativos. fal
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Um perfil atualizado
do produto
e produtor rural,
organizado
por quem é do ramo
ha 45 anos.
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Destaque/89
para:

Produtor de Algodado
Cooperativismo
Produtor de Trigo
Caminhaoes e Utilitdrios
Produtor de Soja
Tratores

| Pesquisa Agropecudria
Egqiiinos

Silos e Armazenamento
Produtor de Cana
Instalacoes Rurais
Defensivos Animais
Sistema de Irrigacdo

Implementos de Preparo
de Solo e Plantic

Adubos e Corretivos
Ovinocultura
Sementes

Pecudria de Leite
Produtor de Arroz
Produtor de Milho
Pebudria de Corte
Defensivos Agricolas
Nutricdo Animal
Maquinas de Colheita

Suinocultura

FA A GRANJA DO ANO é um
anudrio de consulta permanente,
dirigido para um publico-alvo exigente,
seletivo e de poder decisorio.

il A GRANJA DO ANO vai
mostrar matérias com informacoes
especificas, atualizadas e confiaveis.
Artigos e reportagens inéditos,
calenddrios, tendéncias, metas e
perspectivas.

1 A GRANJA DO ANO tera o
depoimento pessoal de todos os
Destaques/89, eleitos pelo voto
voluntdrio, direto e democratico dos
assinantes da revista A GRANJA.

1 A GRANJA DO ANO registrara
a relacdo completa de nomes e
enderecos de todas as empresas que
produzem bens e servicos, no segmento

rural brasileiro.
1 A GRANJA DO ANO tera

indice completo de todas as associacoes
e entidades de classe com seus
respectivos enderecos.

A A GRANJA DO ANQO vai sair
com uma tiragem inicial de 150 mil
exemplares. Uma garantia minima de

600 mil leitores/ano.

Uma edicdo que vale por doze
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MACACO VELHO NAO METE
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Graos: raspando o fundo

A grande seca nos Estados Unidos e
em outros paises do Hemisfério Norte,
no ano passado, paralelamente 4 ma-
nutencdao de um razoavel ritmo da de-
manda, efetivamente conduziu a um
processo de rapida deteriorag¢do no ni-
vel dos estoques mundiais de graos.
Depois de terem alcangado patamares
muito altos entre 1986 e 1987, bastou a
seca para langa-los rapidamente num
de seus volumes mais baixos desde
1984.

Os estoques mundiais de graos forra-
geiros, particularmente, devem encer-
rar este ano na casa dos 129 milhoes de
toneladas, depois de atingir cerca de
230 milhdes ha menos de dois anos. Os
de trigo tendem a cair para apenas 118
milhGes/t, contra 170 milhGes em

1987. Também os estoques de arroz es-
tdo caindo, estimando-se que fiquem
em 40/41 milhdes/t ao final desta tem-
porada, depois de alcangar 55 milh&es
em 1986. E, finalmente, os de soja che-
gam nesta temporada a apenas 14 mi-
lhSes/t, depois de 23 milhGes/t em
1986.

Ainda que venhamos a ter um clima
normal no hemisfério norte na sua pro-
xima safra, ora em plantio, ndo sera
em 1990 que os estoques serdo recom-
postos, e é mesmo improvavel que re-
tornem para os niveis de 1986 ¢ 1987
num futuro previsivel. Isto tem dois
significados para o Brasil: embora cer-
tamente menos atraente que 88 e 89, o
proximo ano ainda sera relativamente
favoravel para os pregos da soja; de
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outro lado, com precos ainda relativa-
mente altos para o trigo, isto podera
fazer o governo brasileiro repensar sua
atual politica de desestimulo a produ-
¢do interna deste cereal. E uma boa
oportunidade para a agricultura brasi-
leira exercer o seu lobby com vistas a
definicdo de uma boa lei agricola, ora
em discussdo.

Frango x carne bovina

O frango continua conquistando es-
pagos as carnes vermelhas, notadamen-
te & bovina. Produgdo mundial deste
ano esta sendo estimada em quase 38
milhdes de toneladas, cerca de 1,5
milhdo/t a mais que no ano passado, e
ja responde por mais de 23 por cento da
producdo de carnes em geral, contra 30
por cento da bovina (em espiral decres-
cente) e 39 por cento da suina, a Unica
que se mantém com posigdo inalterada
no conjunto.

A produgio de carne bovina, entre-
mentes, continua declinando nos paises
desenvolvidos. Os rebanhos (ver grafi-

co) e a producdo dos EUA e da Co-
munidade Européia, depois do apice
alcangado em meados da década de 70,
ndo tém parado de cair. Apenas a
URSS, entre os grandes, vem tentando
manter seus niveis historicos de cresci-
mento, mais da carne do que dos reba-
nhos, em face de bons aumentos na
produtividade.
Para o Brasil, o saldo deste processo
é positivo, pela ocupag¢do de maiores
espagos no comércio mundial de carne
bovina (cuja produgéo temos consegui-
do manter em ritmo razoavel), pela
abertura de mercados cada vez mais
amplos para O nosso

Evolugdo dos Rebanhos 1961-1989
{em mithGes de cabegas)

frango (cujo aumento
de consumo esta por
tras desse aumento da

produgdo, tanto ao
nivel externo como in-
terno) e sobretudo por
garantir a manuten-
¢do do crescimento da
demanda por farelo
de soja, um de nossos
principais produtos de
exportacao.
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A soja aumentando seu ‘lobby’

Os Estados Unidos ja tém a sua. A
Argentina também. Faltava apenas o
Brasil criar sua Associa¢do Nacional de
Soja. Felizmente, produtores e indus-
triais estdo conscientizados de que este
¢ um processo irreversivel. Varias reu-
nides vém sendo feitas pelo Brasil para
desembocar num grande encontro em
Brasilia, no final de agosto, para a
criagdo da associa¢do brasileira. Um
dos objetivos basicos é reverter para in-
vestimentos diretos no setor parte dos
cerca de US$ 8 bilhées que a soja brasi-
leira rende a cada ano. E h4 muito por
fazer, especialmente em infra-estrutura
de armazenamento e escoamento para
viabilizar economicamente a continui-
dade de grande expansdo da soja nas
novas fronteiras agricolas. Sem isto, a
producdo dessas regides tera seus dias
contados no momento em que os pre-
¢os do mercado internacional retorna-
rem a seus patamares historicos.

Silmar César Miiller
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Uberaba:

Vendas superam 8 milhoes

ais uma vez, a maior feira
mundial de zebuinos foi um
sucesso. Os 24 leildes reali-
zados na 552 Exposicdo Nacional de
Gado Zebu de Uberaba, realizada de
trés a dez de maio, venderam, no total,
2.172 animais, entre gado e eqiiinos,
por NCz$ 8,834 milhdes. Este volume
apurado mostra uma valorizagdo real
de 117,68 por cento em relacdo ao re-
sultado obtido na feira do ano passa-
do, que foi de NCz$ 371,797 mil, com
a venda de 1.358 animais em 24 leildes.
O prego médio dos 2.172 animais co-
mercializados neste ano foi de NCz§
4,067 mil, apontando uma valorizagao
real de 36,1 por cento em relacdo ao
preco médio obtido pelos 1.358 vendi-
dos na feira de 1988. Também os lei-
ldes registraram um aumento de 814
animais em relagdo ao ano passado.
O 5° Leildo Noite dos Campedes re-
gistrou o principal resultado nas ven-
das. Este leildo comercializou 52 zebui-
nos nelore por NCz$ 1,570 milhao, on-
de o criador mineiro Alberto Laborne
Mendes vendeu o touro nelore Nord
MJ do Sabia por NCz$ 126 mil para o
pecuarista Fernando Santos, de Per-
nambuco. O segundo melhor resultado
de vendas ficou com o 19° Leildo VR,
onde foram vendidos 52 animais nelore
por NCz$ 1,192 milhdo. Alias, este lei-
ldo registrou também o melhor preco
pago por um zebuino na feira. Foi para
a grande camped nelore da exposicdo

de Uberaba, Delicia da Poty VR, uma
PO vendida por NCz$ 270 mil. O ven-
dedor foi Torres Lincoln Prata Cunha,
de Uberaba, e o comprador Oséas
Monteiro de Carvalho, de Brasilia.
Eqiiinos — O 7° Leildo Quarter
Horse Classico constituiu-se no tercei-
ro melhor resultado dos leildes, comer-

- cializando 69 quartos-de-milha pela

quantia de NCz$ 1,066 milhdo. Outro
leildo desta raga que teve grande desta-
que, embora ndo oficializado pela As-
sociacdo Brasileira dos Criadores de
Zebu - ABCZ, foi o 2° Leildo Ranchos
Tania, que comercializou o macho
Jack’s Par Three por NCz$ 275 mil pa-
ra um grupo de cinco criadores de Per-
nambuco.

Resultado dos leiloes realizados durante a
552 Exposi¢cao Nacional de Gado Zebu

Dia Leildo Animais Total bruto Média
27/04 Ases do Mocho 38 224.400,00 5.905,26
27/04 Leildo OT 51 434.400,00 8.517,65
28/04 Noite do Nelore Nacional 48 716.400,00 14.925,00
29/04 Noite dos Campedes 52 1.570.800,00 30.207,69
30/04 Quarter Horse Classico 69 1.066.200,00 15.452,17
30/04 Nacional Gir Mocho 57 96.900,00 1.700,00
30/04 Sao Fco. Bov. Equi. Mixto 60 628.200,00 10.470,00
1°2/05 Q. M. de Uberaba 41 79.350,00 1.935,37
12/05 19° VR 58 1.192.800,00 20.565,00
02/05 Campo Verde 41 72.450,00 1.767,07
02/05 Magnun Cruz. Girolandas 212 165.450,00 780,42
02/05 Grandes Linhagens 50 243.000,00 4.860,00
02/05 Nacional Nelore Mocho 48 409.200,00 8.525,00
02/05 Sdo Francisco Eqiiinos 40 105.660,00 2.641,00
03/05 Big a Campo da ABCZ 609 452.160,00 742,46
03/05 Especial de Girolanda 87 108.540,00 1.247,59
03/05 Marca Taga 55 258.600,00 4.701,82
04/05 Leildo da Epamig 48 27.560,00 574,16
04/05 VR a Campo 179 200.240,00 1.118,66
05/05 Nelore Mocho a Campo 117 130.880,00 1.118,63
05/05 Mangamarcha 41 202.200,00. 4.931,71
06/05 MAJU 48 268.800,00 5.600,00
07/05 Nata Leite 134 100.740,00 751,79
07/05 Clube Cavalo M. Marchador 37 107.550,00 2.906,76
Total geral — NCz§ 8.862.480,00 NP de animais — 2.220 Média — NCz$ 3.992,10

V Feira de Vaquilhonas
XIV Expo-Feira de Gado Leiteiro

S. Ant6nio da Patrulha V Feira de Vaquilhonas

1 Exposi¢do Agropecuaria

II Exposi¢do Agropecuaria

11 Feira de Réprodutores Suinos

S3o Paulo 17/06 Sdo Luiz Gonzaga
21/06 Ijui

Data Cidade Historico 22/06
VIII Exposi¢do Estadual Mangalarga 23/06  Sarandi
Marchador 25/06 Trés Passos

12/07 Sdo Paulo Semana Internacional do Cavalo 27/07 Trés Passos

04/07 Lins XXII Torneio Leiteiro das Fazendas

09/07 Pindamonhangaba Exposicdo Agropecuaria (Expovap) Outros Estados

10/07 Patrocinio Paulista XXIX Torneio Leiteiro
12/07 Campos do Jorddo VI Expo-Feira de Animais 02/07
14/07 Jacarei VII Feira Agropecuaria e Industrial 05/07
15/07 Aracatuba XXX Exposicdo de Animais e 08/07
Expobufalo Especializada de 1989

08/07
Rio Grande do Sul

09/07

17/06

Palmeira das Missdes
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XIII Feira de Terneiros

Santana/BA XXII Exposi¢do-Feira

Jaguaribe/CE XX Exposi¢do Agropecuaria e Industrial

Cuiaba/MT XXV Exposi¢do e Feira Agropecuaria e
Industrial

Campos/RJ XXX Expo-Agropec. € Indl. do Norte
Fluminense

Belo Horizonte/MG  VIII Exposi¢io Nacional do Mangalarga
Marchadg
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Os 40 cromossomos da soja sdo pe-
quenos demais, cerca de 10 vezes me-
nores que os da cevada e cinco vezes
que os do milho, vegetal que teve os
seus cromossomos mapeados ha 60
anos. Alguns cientistas tentaram, sem
Sucesso, mapear os da soja. Entretan-
to, recentemente, a revista Theoretical
and Applied Genetics divulgou a des-
Coberta do pesquisador Ram Singh, da
Universidade de Illinois/USA, que vai
abrir caminho para que a engenharia
genética aperfeicoe a qualidade do cul-
tivo dessa oleaginosa.

Singh, trabalhando com Theodore
Hymowitz, geneticista especializado
€m soja, também de Illinois, encontrou
uma chave. Ele constatou, durante
uma das fases especificas da divisdo ce-
lular, que os cromossomos da soja tor-
ham-se mais perceptiveis, mais especi-
ficamente quando os corpusculos em
forma de ‘X’ se dilatam na divisdo.
Foram encontradas, pelos pesquisado-
res, diferencas de comprimento em to-
dos os 20 pares de cromossomos. Tam-

Aveia nova para produtor paulista

Um trabalho executado por técnicos
do IAC — Instituto Agrondmico, de
Campinas —, com projeto acompa-
nhado pela CPA — Coordenadoria de
Pesquisa Agropecudria da Secretaria
da Agricultura de Sdao Paulo, resultou
numa nova variedade de aveia, a IAC-
6, que estara disponivel aos produtores
Ja neste ano. No més de abril, o Institu-
to entregou a Cati — Coordenadoria

|
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bém perceberam diferengas na quanti-
dade de material genético contido em
cada filamento. Uma vez enfileirados
os nucleos desses filamentos, Singh re-
gistrou os comprimentos e as quantida-
des de material genético e, no micros-
copio, desenhou e fotografou os cro-
mossomos, convertendo a informagéo
em um mapa e reproduzindo todos os
20 pares existentes. Segundo Singh, foi
obtida a base para a genética da soja.
Agora, o passo seguinte sera a identifi-
cacdo e localizacdo dos tragos genéti-
cos.

Cromossomos sdo os corpusculos
que transmitem os caracteres heredita-
rios de cada ser e um grafico deles po-
de, eventualmente, ajudar os botanicos
a localizar e escolher as caracteristicas
desejaveis. Para Singh, uma vez que se
saiba onde estdo os genes, fica facil de
combina-los. A informagdo podera ser
repassada ao produtor, que, por sua
vez, tera condigdes de planejar um pro-
grama de cultivo.

da Assisténcia Técnica Integral — uma
tonelada de sementes desta variedade,
para serem repassadas aos produtores.

Atualmente em fase de multiplicagdo
de sementes, o rendimento da IAC-6
supera o das demais variedades cultiva-
das na regido sul do interior paulista.
Ela consegue produzir 3.380kg de
grdos por hectare e, em palha, rende 19
toneladas por hectare.

Enfermeiras do deserto

Os pesquisadores Park Nobel e Au-
gusto Franco, ambos da Universidade
da Califérnia, em Los Angeles, foram
ao deserto de Sonora para examinar a
relacdo entre algumas plantas-enfer-
meiras — espécies mais resistentes que
protegem as plantas mais fracas dos
raios mais fortes do sol. Eles analisa-
ram o capim em tufos do deserto, ‘‘Hi-
laria rigida®, e o agave do deserto,
uma planta da familia das suculentas,
que so atingem a maturidade depois de
cerca de 50 anos de vida.

O agave passa 15 anos com sua en-
fermeira, e, como a suculenta em for-
ma de rosetas envelhece, suas folhas
maduras atingem 60 centimetros de
comprimento. As plantas maiores fa-
zem uma sombra suficientemente gran-
de para manter o solo a uma tempera-
tura mais baixa, sem o auxilio de uma
enfermeira. Para Franco, 0S agaves
maiores podem acabar fazendo sombra
e matando suas enfermeiras. Mas, sa-
lienta o pesquisador, o capim pode es-

capar, pois ele envia longos egtolhos
para um local onde seu crescimento
ndo sera impedido pelos agaves. Esse
capim pode viver mais de cem anos €
crescer até 60 centimetros de altura, em
moitas de uma centena de caules, enfa-

tiza.

IAC-15: produtiva e resistente

O Instituto Agrondmico de Campi-
nas, de Sdo Paulo, lancou recentemen-
te o cultivar de soja IAC-15, variedade
que, no decorrer da pesquisa, mostrou
excelentes indices de produgdo € resis-
téncia as doengas. Conforme Manoel
Miranda, chefe da se¢do de Legumino-
sas do Instituto, este novo cultivar re-
presenta 0 maior avango ja obtido pelo
programa de melhoramento desenvol-
vido pela entidade, na busca de uma
maior produtividade para a soja. O no-
vo cultivar atinge 2.579 quilos por hec-
tare, registrando um ganho 23 por cen-
to superior ao do cultivar IAC-12, que
é de 2.398 quilos por hectare. Além da
alta produtividade e resisténcia a algu-
mas doencas, como pustula-bacteriana
e fogo-selvagem, o IAC-15 também re-
siste bem ao acamamento.
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Roda d’agua — Construida em mo-
nobloco, totalmente metalica, dispen-
sando instalagdes auxiliares. E forneci-
da com duas bombas de agua potavel
para residéncias e instalagdes rurais,
onde existam pequenas quedas d’agua.
Apresentavel também da forma flu-
tuante, o que possibilita a sua instala-
¢do em correntezas de rios ou riachos.
Tem capacidade em volume de dois a
seis mil litros por dia, capacidade em
distdncia de 1.000 metros (valor relati-
vo) e capacidade em altura de 50 a 80
metros. Eickhoff Maquinas Agricolas
Ltda., av. Santa Rosa, 94, fone (055)
535-1550, caixa postal 68, CEP 98910,
Trés de Maio/RS.

Arado reversivel — Com trés discos, disponivel com
engates categoria I, _ja homologado para uso do trator
Yammar 1050 D. Ajustavel a qualquer tipo de terreno,
conforme o fabricante, permite o perfeito tombamento
da leiva e o trabalho em resteva imida. Industrial Busse
Ltda., rua Cel. Jorge Frantz,
845, fone (055) 359-1422, telex
552576, CEP 97900, Cerro

Largo/RS.

Medicamento — Para terapia das
doengas respiratorias bovinas, com
quatro efeitos: antimicrobiano, antiin-
flamatorio, analgésico e antipirético.
Protege o pulmédo dos animais contra
as leses provocadas pela pneumonia.
Indastria Quimica e Farmacéutica
Schering S/A - Schering Veterinaria,
estrada dos Bandeirantes, 3091, fone
(021) 342-8666, CEP 22775, Jacarepa-
gui, Rio de Janeiro/RJ.

Inoculador — Com capacidade de carga de 450 quilos e
tempo de mistura de cinco minutos. A tragéo por tomada
de forca é a 600rpm e pode ser transportado no engate hi-
draulico do trator. Realiza a inoculagdo de soja, trigo, mi-
lho, arroz e demais sementes. Metaliirgica Modelar Indiis-
tria ¢ Comércio Ltda., rua Erno Fritz, 1105, Distrito In-
dustrial, fone (055) 332-4202, Ijui/RS.




Pulverizador — Destinado a aplica-
¢do de inseticidas, fungicidas, herbici-
das, microadubos foliares, fertilizantes
em solugdes aquosas e outros liquidos.
Capacidade para pulverizar 4,5 litros
Por minuto, tem motor de 52 cilindra-
das, peso de 10,2 quilos e funciona a
700rpm. Cia. Yanmar Distribuidora de
Maquinas, av. Dr. Gastio Vidigal,
2001, fone (011) 261-0911, telex (011)
24080, Vila Leopoldina, CEP 05314,
Sédo Paulo/SP.

Bomba manual — Com vazio de
20 litros por minuto, a Bomba HBM-
1000 é utilizada na transferéncia de

combustiveis, defensivos agricolas,
produtos quimicos, bebidas, tintas,
agua, etc. Fabricada em polietileno de
alta densidade, resistente aos raios ul-
travioleta, é acoplavel a tambores de
50, 100 e 200 litros, bem como bombo-
nas plasticas e latas de querosene. Hdl—
dratar - Hidrogeologia e Engenharia 3e
Irrigacio Ltda., av. Farrapos, 2023,
fone (0512) 22-5446, CEP 90220, Porto
Alegre/RS.

Terraceador — Indicado para a construgio e remonte de terracos de base lar-
ga. O TBG é tracionado com engate nos bragos do trator, que também servem pa-
ra sustentacdo do implemento no transporte. Possui na parte traseira do imple-
mento duas rodas de sustentagdo, que estabilizam o terraceador. E dotado de sis-
tema manual de articulacdo dos dois pentes traseiros. Segundo o fabricante, de-
pendendo da poténcia do trator, terragos de oito metros de largura por 70 centi-
metros de altura podem ser construidos com oito a 10 passadas, estimando-se
uma produtividade de 800 a 1.000 metros de terrago por hora. Em dois modelos,
tem largura de corte de oito metros. Gilberto Harry Rohde, Fabrica de Imple-
mentos Agricolas, Vila Coronel Barros, BR 285, km 356, fone 07, caixa postal

374, Tjui/RS.

Herbicida — Especialmente fabrica-
do para aplicagdo em reflorestamento,
Gallant & um herbicida pos-emergente
seletivo a pinus e eucalipto. Sistémico,
o produto mata a parte aérea e as raizes
das ervas daninhas, com rapida absor-
¢do. Dow Produtos Quimicos Ltda.,
rua Alexandre Dumas, 1671, Chacara
Santo Antdnio, fone (011) 546-9170,
CEP 04717, Sido Paulo/SP.

Plataforma de descarga — Hi-
draulica, para descarga de granéis.
Tem, segundo o fabricante, capacidade
de 30 a 80 toneladas para caminhdes
truck e jamantas, respectivamente. O
angulo de descarga & de até 40 graus e 0
ciclo de operagdo (subida e descida) é
de 110 a 150 segundos para as platafor-
mas de 30 a 80 toneladas de capacida-
de. Metalsur Equipamentos Ltda.,
acesso 2 BR 285, km 1, fone (055) 375-
2122, caixa postal 15, CEP 98280, Pa-
nambi/RS.
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A salvadora da Patria

O novo presidente da Fecotrigo defende uma Lei Agricola feita para os produtores como
unica forma de livrar a agricultura das “garras” do governo

resce a cada dia a convicg¢do

de que é absolutamente indis-

pensavel uma politica agricola
com rumos definidos em nosso pais,
que possibilite aos produtores rurais
trabalharem com trangqiilidade para
oferecer os alimentos tdo necessarios a
populagdo brasileira e para manterem-
se na atividade, juntamente com sua
familia, gerando empregos diretos e in-
diretos, até evitando o &xodo rural.

Diante do dificil quadro atual, en-
tendemos que os produtores devem se
unir e reforgar a luta de suas entidades,
para que suas reivindicagdes tenham
ressonancia e sejam atendidas pelos
que decidem a sorte da nossa agricultu-
ra.

Para equacionar os obstaculos que
hoje enfrentamos, teremos de brigar
pela aprovagdo da Lei Agricola, na
qual o Congresso Nacional tera atua-
¢do preponderante, retirando do Exe-
cutivo sua atual condi¢do de ditador
todo-poderoso da politica agricola, ca-
paz de a toda hora mudar as regras do
jogo. E ai que surge o importante papel
a ser desempenhado pelas federacdes e
sindicatos, pela sociedade civil como
um todo, trabalhando junto ao Con-
gresso no sentido de que, quando vota-
da a Lei Agricola, procure retirar do
Poder Executivo determinadas atribui-
¢oes, democratizando o processo deci-
sorio sobre pregos, crédito, importa-
¢Oes e exportagdes.

Sabemos que ja existem anteprojetos
encaminhados aos senhores parlamen-
tares, refletindo interesses e ideologias
as mais diversas. Também queremos
que nosso contingente rural se posicio-
ne a respeito, e para tanto estamos le-
vando até ele as propostas ja apresen-
tadas pelo Ministério da Agricultura,
Secretarias da Agricultura dos diversos
estados, Contag, Frente Ampla da
Agropecuaria e outras.

Queremos que, a luz das diferentes
interpretacdes que cada uma destas su-
gestdes suscita, nosso produtor mani-
feste o seu ponto de vista, porque este
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ato equivale a langar sua propria sorte,
a plantar o seu proprio futuro.

A metodologia que estamos empre-
gando é a da discussdo em plena regido
produtora, envolvendo as cooperativas
filiadas a4 Fecotrigo — suas direcdes,
seu corpo funcional e executivo, seu
quadro técnico e, sobretudo, seu corpo
associativo. S3o representantes das
mais de 230 mil familias rurais associa-
das a nossa rede de cooperativas fede-
radas.

Destas discussdes nascerda uma idéia
unificada, que devera tornar-se publica
em meados de junho, quando comeca a
‘“‘esquentar’’, no Congresso Nacional,
a discussdo e a pressdo dos segmentos
interessados. Um documento explicita-
ra o que querem estes milhares de pro-
dutores, detalhando sua posi¢cdo sobre
os diferentes itens que compordo o es-
pectro da nova Lei: a pesquisa agrico-
la, a assisténcia técnica e extensdo ru-
ral, a reforma agraria, o crédito e os
subsidios, a armazenagem, a comercia-
lizacdo, estoques, pPrecos € SEguro ru-
ral.

Este aspecto € o que queremos enfa-
tizar: buscamos uma Lei Agricola para
todos os produtores, que vise ao desen-
volvimento da propriedade rural como
um todo, ao invés de estimular tio-
somente um ou outro produto agrico-
la. Uma Lei para o produtor, ndo para

o produto. Que nio seja seletiva, mas
abrangente. Que vislumbre o econémi-
co, mas ndo descuide do social. Que es-
tabele¢a prioridades, a partir dos mais
altos interesses da nacdo brasileira, ai
compreendidos o produtor no campo e
o trabalhador na cidade.

Apenas para dar um exemplo, pode-
mos dizer que tipo de Lei ndo quere-
mos: a questdo da triticultura, da for-
ma como esta sendo conduzida, € a ex-
pressdo cabal da despolitica que vive-
mos. Observe-se que, ao praticamente
atingir a auto-suficiéncia na produg¢ao
interna deste cereal, que hoje custa me-
nos que seu similar estrangeiro, o go-
verno joga pesado para desestimular o
plantio. Em nome de que interesses?

Por outro lado, o pais nado suporta
mais conviver com o autoritarismo tec-
noburocratico, através do qual pessoas
que ocupam postos transitorios no Go-
verno Federal detém o poder de deses-
tabilizar um setor gerador de milhares
de empregos que produz alimentos ba-
sicos a populagdo, que impulsiona o
comércio e 0os municipios, que da su-
porte a atividade industrial.

Todo o sacrificio dos produtores,
nos ultimos anos, tem sido jogado pela
janela, em nome de outros interesses
que as autoridades governantes elege-
ram como prioritarios e que tocam
questdes estruturais mais profundas,
como o problema da divida externa e
do déficit publico.

Sem querer antecipar as conclusdes a
que chegardo os produtores e lideres
cooperativistas que estamos chamando
para o debate, nesta série de reunides
regionais e no Seminario Estadual que
realizaremos em junho, podemos dei-
Xar esta mensagem para os leitores de
A Granja: estamos diante da necessida-
de urgente da aprovagdo de uma Lei
Agricola capaz de salvar a agricultura
das garras do Poder Executivo.

Odacir Klein é presidente da Federagdo das
Cooperativas de Trigo e Soja do
Rio Grande do Sul




O primeiro super-

bil Delvac 1400 Super.  sémznoe

Este 6leo rodou

vantagem:ele nao vai

milhées dekm antesde = eoree
chegarao seu caminhGo. s

Super esta
supertestado nas
estradas do mundo
inteiro.

Possui uma
caracteristica exclusiva:
& multiviscoso (SAE
15W40). Sua
capacidade de
lubrificacao em baixas
temperaturas,
principalmente no
inverno, garante total
protegaoc dos
componentes moveis
do motor, nas partidas a
frio. Por outro lado,
guando submetido a
altissimas
temperaturas, Maobil
Delvac 1400 Super nao
altera seu poder de
lubrificacao.

O resultado é que Mobil
Delvac 1400 Super
proporciona maior vida
util ao motor, menor
atrito de partida, maior
protecao do motor
contra o desgaste
corrosivo, maior
eficiéncia e
desempenho do
veiculo. Tudo isso quer
dizer menores custos
de manutencgao.

Mobil Delvac 1400
Super (SAE 15W-40).
Pode estar certo de que
com este avanco
tecnologico o seu
superturbo estara
sempre em primeiro
lugar na estrada.

Mobil

Lubrificantes de ultima geracao.

Fascination




e —

SLC 6200 e 7200.
Para melhores e maiores colheitas.

A SLC tem a melhor linha
de colheitadeiras do mercado.

Nenhuma outra marca
oferece tantas vantagens e vers@es
para se adequar a cada uma das
suas necessidades. -

Sao méaquinas modernas,
resultado da mais avancada tecno-
logia, testada e aprovada por agri-
cultores em mais de 150 paises.

Com a 6200 e a 7200, vocé
tem os meihores sistemas de corte,
trilha, separacéo e limpeza do pro-
duto, para alcancar o maximo de
produtividade em cada colheita.

Conheca as caracteristicas
exclusivas das Colheitadeiras 6200
e 7200 no seu Concessionario SLC:
e o % motores Turbo, sistema de trans-
i 7 e _ i o : - ? | missao com Posi-Torq e a versdo

eI, ' o Hydro/4.

E vocé ainda pode com-
binar Plataforma de Corte Flexivel
ou Rigida, de 13, 16, 18 ou 20 pés,
Plataformas para Milho de 3e 4
linhas e Esteiras de b, 6 € 7 roletes.

No Concessionario SLC voct
vai ver o que existe de melhor e
maior em tecnologia, qualidade e
produtividade para sua colheita.

A Melhor e Maior



