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DEPOIMENTO

Boi enlatado

D e origem italiana, o Gru-
po Bordon, aos seus 24
anos de Brasil, exibe uma per-
formance saudavel, sendo res-
ponsavel por 40 por cento das
exportagdes brasileiras de car-
nes, especialmente o corned
beef — carne bovina enlatada.
O éxito das atividades da em-
presa, que leva o sobrenome

da familia, foi decisivo no faturamento de 200 milhGes de dolares
obtido pelo grupo no ano passado. Na linha de frente esta Jodo
Paulo de Assis Bordon, 32 anos, vice-presidente executivo que
fala aos leitores de A Granja sobre o comportamento do merca-
do nacional einternacional de carnes neste ano e a tendéncia para

A Granja — Qual a origem do Gru-
po Bordon e em que area atua?

Jodo Paulo de Assis Bordon — Os
fundadores do grupo sao de origem ita-
liana, de uma cidadezinha proxima a
Mildo, mas meus avos ja eram brasilei-
ros, que atuavam no comércio em Su-
mareé e Nova Odessa, em Sdo Paulo. Ja
eram ligados ao setor de alimentacdo,
mas o Frigorifico Bordon comegou a
operar como empresa ha 24 anos. Isto
ocorreu durante a geracdo de Geraldo
Moacir Bordon (atual presidente do
Grupo), de José Euclides Bordon (meu
pai) e Jodo José Bordon. Eram os che-
fes das trés familias que sempre detive-
ram o controle do Grupo. As primeiras
instalagoes surgiram em Sdo Carlos e
Sumaré. Atualmente, 0 grupo € com-
posto por trés unidades abatedoras —
em Livramento/RS, Rosario/RS e
Uberlandia/MG — e duas processado-
ras — em Cotia e Santo André, ambas
em Sdo Paulo. Em Livramento, hé
também uma unidade produtora de la-
tas. Além disso, o Frigorifico Bordon
propriamente dito possui instalages

Bordon: confinamento beneficia a indastria

a década de 90. Um indicio de
que o grupo estd apostando
pesadamente neste segmento
foi a compra, em margo deste
ano, do frigorifico Swift, em
Livramento/RS, num negocio
que envolveu o desembolso de

em outros trés locais no interior de Sao
Paulo (Anastacio, Presidente Prudente
e Presidente Epitacio), em Campo
Grande/MS, em Anapolis/GO e em
Bagé/RS. Todas as atividades estdo li-
gadas entre si e fazem parte da area de
alimentacdo, especialmente na area de
producdo e beneficiamento de carne.
Mas atuamos também na producgdo de
leite € na criacdo de suinos (em Suma-
ré). Cada um dos frigorificos possui
um confinamento nas proximidades.
Este ano, temos aproximadamente 20
mil reses em confinamento. Em trés
anos, esperamos atingir a capacidade
de 100 mil reses confinadas. Nas épo-
cas de safras normais, quando a oferta
esta boa, o grupo todo emprega entre
15 e 17 mil pessoas.

P — Qual a participa¢io do grupo
nas exportacdes brasileiras de carne e
como se comporta o mercado importa-
dor?

R — As exportagdes do Grupo Bor-
don representam cerca de 40 por cento
do total das exportacdes brasileiras de
carne. Basicamente, o principal produ-

26 milhdes de dolares. Em re-
lagdo aos precos praticados no
Brasil, Bordon entende que a

carne ndo esta cara, ressaltando que, enquanto o valor de um
quilo de contra-filé fica entre dois a trés dotares aqui, no exterior
ele ndo é comercializado por menos de oito a nove ddlares. O
problema maior, segundo ele, € que os salarios no pais tém segui-
do sempre depois dos pregos.

to exportado € o corned beef (carne bo-
vina em conserva), seguindo-se a venda
de diversos outros cortes, que variam
em quantidade, dependendo do merca-
do comprador e da época. O Brasil é o
principal processador de carne enlata-
da do mundo, especialmente do tradi-
cional corned beef. Hoje, uma caixa
com 24 latas de 12 ongas (345 gramas
cada lata) de corned beef custa 22 doéla-
res. Quanto & atual situacdo do merca-
do importador, lembro que 89 & ym
ano atipico, onde as quantidades dos
principais paises compradores néo po-
dem ser consideradas como basicas. Og
precos da carne no mercado internacig-
nal .subiram muito. Isto fez com que a
demanda caisse um pouco. Ao mesmo
tempo, houve também uma grande
oferta de outros produtos que substi-
tuem a carne. Ja no ano passado, por
exemplo, a situacéo foi normal e g par-
ticipagdo brasileira foi boa, com tep-
déncia de crescimento. Atendemog
nosso mercado tradicional (compostq
pelo Mercado Comum Europeu, Esta-
dos Unidos e Canada), que compra
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anualmente € cujo consumo cresce de
acordo com o crescimento demografi-
co. E atendemos também um mercado
de momento, que compra conforme o
preco. E o grupo formado por Israel e
todos os paises do Oriente Médio. O
Brasil esta atingindo este mercado ha
uns dois ou trés anos. E estamos tam-
bém atingindo o Japio, Hong Kong,
Singapura e outros. O Frigorifico Bor-
don vendeu, globalmente no ano pas-
sado, cerca de 200 milhdes de dolares.
Podemos dizer que 150 milhdes de do-
lares foram para o mercado tradicional
e 50 milhdes para os novos mercados.

H a 20 anos havia
monopolio, mas hoje
a concotrréncia é maior

P — Existe uma tendéncia de mono-
polio nesta area de processamento de
carnes? A compra da Swift nao é uma
prova disto? Isto ndo é prejudicial ao
pais?

R — A Swift ndo abandonou o mer-
cado. O que existe € uma tendéncia de
modificagdo nos grupos econdémicos.
Hoje, h4 muito mais companhias
atuando no setor. Existe, por exemplo,
a Cargill, entrando no setor de alimen-
tos. As modificagdes entre os grupos
econdmicos que pretendem atuar nesta
area ainda estdo acontecendo. Assim, é
muito cedo para se falar em monopd-
lio. A concorréncia é benéfica. No pas-
sado, ha mais de 20 anos, houve real-
mente um monopolio. Havia quatro
grandes grupos: Swift, Armour, Anglo
e Wilson. S eles exportavam e ven-
diam ao mercado interno. Em 1967,
compramos a fabrica da Armour. Nes-
ta época, ela ja tinha sido comprada
pela Swift, quando havia pensado em
deixar o Brasil. A partir dai, houve
uma grande modificacdo nos grupos
frigorificos que atuavam no pais, mas
pode-se ver que aconteceu uma descen-
tralizacdo. E comum se ouvir falar que
ha cooperativas que vdo mal. Contu-
do, isto ndo & causado pela atuagio dos
frigorificos, mas sim por problemas in-
ternos e administrativos das cooperati-
vas. O setor de carne esta em expansao,
indiscutivelmente. Quanto a aquisi¢do
do frigorifico da Swift, em si, nos o
compramos em marg¢o deste ano, por
26 milhGes de dolares, porque acredita-
Mos que estamos num mercado muito
Interessante para o Brasil. O frigorifico
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ndo estava descendente, mas apenas
em plano secundario dentro de um gru-
po que nédo pode ser considerado neces-
sariamente uma multinacional. O gru-
po tinha Azevedo Antunes, de um la-
do, com capital nacional, e a multina-
cional Brascan, do outro lado. Pelo
que temos visto e foi publicado em re-
vistas brasileiras, o Grupo Azevedo
Antunes esta muito mais interessado
em mineragdo do que no setor de ali-
mentos. Ja o negocio da Bordon é com
alimentos.

P — De qualquer forma, ndo existe
uma tendéncia para a formacao de mo-
nopolio?

R — Acredito que ndo ha tendéncia
para isso. Como os observadores po-
dem notar, esta acontecendo, no mo-
mento, uma grande modificagdo no
nosso mercado, com varios grupos
grandes se desagrupando e se reagru-
pando em novas formas. No sul, prin-
cipalmente, pode-se notar esta tendén-
cia. A Sadia, a Ceval e a Perdigdo es-
tdo investindo macicamente no setor de
alimentos. Entdo, nédo se pode vé-lo co-
mo descendente, mas, pelo contrario,
ascendente. Os novos agrupamentos
econdmicos no sul podem ser atribui-
dos principalmente as novas exigéncias
do consumidor. Hoje, ele quer um pro-
duto de qualidade, e os fabricantes es-
tdo atendendo isto. Produtores de ali-
mentos colocam linhas telefonicas para
que os consumidores reclamem dos
produtos. O produtor quer um aval,
dado pelo consumidor, para os Sseus
produtos, transmitindo confiabilidade.
O consumidor esta encontrando isto
nas empresas médias e grandes. Nas
pequenas, ndo ha chance para isto.
Hoje o consumidor ja ndo procura
““aquela lingiiicinha do interior’’, que
ninguém sabe como é feita, que nao
tem fiscalizacdo, que ndo se sabe se
contém carne de boi ou de suino. O
consumidor agora estd procurando a
marca.

P — Com a liberacio dos precos da
carne bovina em maio, o mercado se
reaqueceu, depois caiu e voltou a sul_nr.
Como o senhor analisa esta flutuacdo?
0s confinadores se baseiam no clcl.o
histérico de sete anos para prognosti-
car que a década de 90 ser4 a década da
proteina vermelha. O senhor concorda
com isso?

R — O mercado agora esta comple-
tamente estabilizado. Estamos em
meio a uma entressafra, mas ha bas-
tante oferta de gado confinado. O mo-
tivo dos aumentos de pre¢o vem da in-

flagdo. Como a oferta foi mais homo-
génea durante o ano inteiro, o preco so
vai corrigir de acordo com a inflagdo.
Esta tendéncia deve continuar, mesmo
porque, se acontecer diferente, a situa-
¢do se torna completamente inviavel
para a exportacdo. Isto ndo pode acon-
tecer porque toda a nossa industria,
atualmente, esta voltada para a expor-
tacdo. Ha um parque industrial para is-
to, independente do mercado interng
— que estd sendo abastecido norma]-
mente. Quanto ao aumento de consy-
mo no mercado interno, ndo detecta-
mos esta tendéncia. Ha uma tendéncia
para se consumir, por exemplo, muito
mais carne bovina nos estados do su]
do Brasil, onde o clima é frio. Mas,
olhando-se o Brasil como um todo, ho-
je existe um consumo de aves bastante
acentuado, igualando-se ao de carne
bovina.

A carne ndo e cara.
Os salarios no pais
é que sdo baixos

P — Normalmente a populagiio se
queixa do preco da carme. O senhor
nio concorda que os pregos estao altos
demais?

R — Falar da carne do boi sem citar
as outras carnes, que t&ém o mesmo pe-
so hoje na preferéncia do consumidor
(frangos e suinos), € impossivel. Nio se
pode tomar nenhuma posi¢do em rela-
¢do a preco de carne bovina, sem anaj-
sarmos as outras carnes. Fazendo-ge
uma comparacdo entre elas, o preco da
carne bovina ndo esta alto, Historica-
mente, o contra-filé, por exemplo, cyg.
ta de dois a trés dolares o quilg. Sip
pregos que estdo bem aquém do mercg.
do internacional. E claro que nj
demos comparar salarialmente 5 reng
do brasileiro com a dos outros Poy a
O salario minimo brasileiro é um D?S‘
blema sério, que tem que ser reso]y; 58
e tem que ser maior. Infelizmente
salarios, no Brasil, ttm seguido de.
dos pregos. NOs, em nossa ing
procuramos dar antecipagoes s
porque o problema salarial dg
ro estd muito sério.

P — E como estiio os
cado externo?

O po-
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Pre¢os no mey.

R — Se considerarmos o atacadop
vendemos a cinco mil délares a tonela:
da. Fora isso, ainda temos as taxas
(que variam em cada pais). Entado, o



preco vai chegar 14 a oito ou nove dola-
res, no varejo, enquanto aqui custa de
dois a trés dolares. Ndo da para fazer
uma comparagdo com os salarios de 14
porque sdo muito variaveis, mudando
de acordo com o pais e com 0s impos-
tos que sdo cobrados. Assim, também
é impossivel se fazer comparagao entre
o consumo do europeu e do brasileiro,
por exemplo. Aqui, agora, 0 panorama
mudou um pouco, pois ha mais opgdes
de consumo. Até recentemente, a carne
era motivo de grandes escandalos na
imprensa, interferéncia da Cobal, tabe-
lamentos, etc. Hoje em dia, existem
outras alternativas, outras fontes de
proteinas que a dona-de-casa acaba es-
colhendo quando a carne esta cara. Na
Europa e nos Estados Unidos, isto
acontece com muito mais freqiiéncia.
L4, ha outras alternativas ainda mais
numerosas, como pescado, carne de
caga, inimeras aves. Posso dizer que
existe uma boa demanda para a carne
bovina, desde que ela seja oferecida a
precos compativeis. Se ela passa de um
determinado patamar (que depende da
relagio do dolar com as outras moe-
das), a demanda cai. Aparecem, entao,
ofertas de outras carnes, e outros pai-
ses exportadores acabam entrando no
mercado. Os europeus € 0s norte-ame-
ricanos compram O que estd com pre-
cos vantajosos. A carne € uma commo-
dity. O consumidor escolhe 0 que esta
mais interessante. Claro que tem aque-
les que sempre comem bife, mas sdo os
que tém uma renda maior € mais esta-
vel.

Oconsumo, que ja
foi o dobro, hoje
esta em 11 quilos/ano

P — Qual o consumo de carne bovi-
na per capita no Brasil nos iltimos dez
anos? E nos outros paises? O que po-
demos concluir a partir destes dados?

R — Fala-se que hoje o consumo de

carne bovina estaria por volta de 11
" quilos por habitante/ano. Este nimero
ja foi muito maior. Ha dez anos, che-
gou a 20 quilos por habitante ao ano.
Porém, como ja falei, houve uma mu-
danga dos habitos alimentares da po-
pulagdo brasileira. Antigamente, se
consumia mais carne bovina porque ela
era subsidiada, com o governo fazendo
estoques reguladores, € a carne tinha
um peso diferente no calculo da infla-

¢do. Hoje temos outras carnes a dispo-
sicio da populagdo e isto modifica
muito o consumo (carnes industrializa-
das, peixes e aves). Na Argentina, o
consumo ¢é de 80 quilos per capita/ano;
na Australia, cerca de 45 quilos. A con-
clusdo é que o nosso consumo de 11
quilos ja vem neste patamar ha alguns
anos. Antes do Plano Cruzado, o con-
sumo ja vinha descendo e parou nos 11
quilos. S6 houve modificacdo durante
o Plano Cruzado. No Brasil, as pesqui-
sas referentes a este setor sdo muito fa-
lhas. Ndo da para se ter um namero
certo e as tendéncias corretas.

P — Qual a porcentagem da carne de
porco no setor de processamento de
carnes?

R — No setor de embutidos, 50 por
cento de carne suina e 50 por cento de
carne bovina. No setor de enlatados,
por volta de 30 por cento de carne sui-
na.

P — Os setores atacadistas da carne
querem a suspensdio da importacdo do
produto, que comecou a ser feita do
Mercado Comum Europeu e agora uti-
liza carne dos paises platinos. O gover-
no justifica que as induastrias de benefi-
ciamento de carnme pediram isto. Por
que as indastrias, através de uma pro-
gramagfo prévia, ja ndo adquiriram o
produto nacional? Como ficard o mer-
cado com as importacdes, ja que uma,
parte serd usada para a formac@o dos
estoques reguladores?

R — Nio existe uma programagao
prévia de compra de carne. Existem
programas, como, por exemplo, 0 pro-
grama da seca, o programa de retencao
de gado no pasto, politicas do governo
de juros altos ou juros baixos. Tudo
faz parte de um contexto muito mais
amplo do que a programacéo do setor
industrial. Faz parte de toda uma poli-
tica do proprio pais. Outro ponto € ve-
rificar se necessitamos ou ndo da im-
portacdo. A importagdo, quando pedi-
da pela industria, obedece a dois moti-
vos: 0s precos no mercado internacio-
nal, quando ela usa o sistema draw-
back, que ndo atrapalha em nada o
mercado nacional, ou entdo quando o
governo pede as importagdes, por pro-
blemas de abastecimento. Em nenhum
dos casos, € problema de programagao
da indtstria. Ndo veio carne do Merca-
do Comum Europeu, como alguns pa-
recem pensar. Havia possibilidades,
mas como o MCE tinha pouca carne
em estoque, ndo exportou. Houve, tal-
vez, alguma remessa de algum pais do

Leste Europeu, mas sem representativi-
dade. Houve entrada de carne do Para-
guai, Uruguai e Argentina, que nao
afetaram em nada o mercado interno.
Como eu disse, 0s precos internos
atualmente no Brasil estdo apenas cor-
rigindo a infla¢do. A oferta esta restri-
ta a procura. O mercado esta abasteci-
do, mas ndo em abundancia. Eu diria
que estd normal. Ndo tenho conheci-
mento de que o governo tenha forma-
do estoques reguladores.

Os embutidos do
Brasil sdo da
melhor qualidade

P — Se difunde a idéia de que os em-
butidos contém uma composi¢do in-
descritivel de carnes, somada a protei-
na vegetal, no caso a soja. Até que
ponto isto & veridico? O que realmente
contém as salsichas, lingiiicas e outros
embutidos que a popula¢io ingere?

R — Os embutidos sdo regulamenta-
dos pelo Ministério da Agricultura. Ha
livros que determinam a sua composi-
¢do e uma fiscalizagdo muito rigida em
cima disto. Caso contrario, ndo pode-
riamos comercializar os embutidos.
Por outro lado, os produtos exporta-
dos também sdo alvo de intensa fiscali-
zagdo dos paises compradores. Nosso
parque industrial no setor da carne €
um dos mais avan¢ados do mundo, se
nio o mais avan¢ado. No passado, ha
mais de 15 anos, houve problemas no
setor. Hoje, porém, estdo superados.
Se ndo féssemos tdo exigentes em ma-
téria de qualidade, ndo poderiamos ex-
portar nas quantidades que exporta-
mos. Os produtos exportados sdo os
mesmos que se encontram no mercado
interno.

P — Por fim, como resolver, a insta-
bilidade de oferta de carne bovina no
mercado? O confinamento poderia ser
uma solucdio para termos carne o ang
todo? Seus custos permitiriam isto?

R — Acreditamos que & necessario o
confinamento no Brasil. E benéfico
termos oferta de boi 0 ano todo, para
trabalharmos com pleno emprego.
Apesar dos custos serem maiores com
o confinamento, € melhor que even-
tualmente termos que fazer dispensas
de pessoal ou dar férias coletivas. Para
a industria, isto € mais oneroso do que
pagar o preco (ou até um pouco mais)
na entressafra. Para o Brasil, 0 camj-
nho é estabular.
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JA CONTECEU

EstA ACONTECENDO  \fAI ACONTECER

Expointer, Palermo e politica

Nio é somente a proximidade de
datas ou o0 motivo que une as duas
mais tradicionais e maiores exposi¢oes
de animais da América Latina. Sem
davida, ambas traduzem, com rara
exatiddo, 0 que ocorre na economia e
na politica destas duas poténcias do
Terceiro Mundo, lastreadas na
exportagdo de produtos agropecuérios
e remanescentes de governos
militares. Se a Argentina apresenta-se
com um parque industrial sucateado e
o mesmo ndo ocorreu no Brasil, é
mero detalhe. Afinal, as economias
de ambos os paises se ressentem de
investimentos devido aos elevados

indices inflacionarios. Admitindo os
problemas internos, no entanto, hoje,
a Argentina deu um salto,
antecipando a posse do presidente
Carlos Menem, em substitui¢do ao
desgastado Raul Alfonsin que, apesar
da instabilidade administrativa,
conseguiu sustentar o periodo de
transi¢do de poder entre militares e
civis. A mudanga na temperatura
politica e econdmica em territorio
argentino foi medida pelos
termOmetros de Palermo, quando mal
completam dois meses do governo
Menem. Ha um ano, Alfonsin teve
seu discurso de abertura interrompido

Semelhangas e integracao

Se as vendas ndo constituiram o
forte de Palermo, 0 mesmo nao se
pode dizer em relagdo & Expointer. A
comercializagdo superou em quatro
mil por cento os valores nominais
obtidos no ano passado, chegando a
NCz$ 13 milhées. Melhor
performance s6 em 1986, durante o
Plano Cruzado, quando a maioria
dos animais expostos trocaram de
donos. Mais uma semelhanca entre
Brasil e Argentina: os planos
econdmicos de emergéncia. E ndo so
os governos militares, as tentativas de
pacotes econdmicos milagrosos e o
combate sem trégua contra a inflagdo
estreitam as nossas relagdes com os
irméos platinos e justificam o novo
espirito que comeg¢a também a tomar
conta dos brasileiros. Assim como na
Argentina, os reflexos de uma eleicdo
presidencial comegam a ser sentidos
por aqui. Apos 29 anos, os brasileiros |

vao escolher pela primeira vez, em |

eleicdo direta, seu novo presidente. ‘
Este sentimento esteve presente nas }
conversas dos criadores em Esteio,

que acreditam em mudancas politicas
para 1990, que vao influir

diretamente no setor primario.
Acreditam também que €

indispensavel se profissionalizar cada
vez mais para ficarem independentes

do governo, passando apenas a

s

trabalhar com ele. E o caso dos
acordos bilaterais firmados entre o
Brasil e a Argentina. O Congresso
argentino autorizou a abertura das
portas para que empresas estrangeiras
atuem em qualquer setor, exceto o de
telecomunicagdes, que ainda ficara
sob controle estatal. As possibilidades
(e as incertezas) do comércio entre os
dois paises continuam sendo
questionadas pelos produtores, que,
entretanto, entendem que existe nestes
acordos oportunidades concretas para
quem estiver melhor preparado.

Edicao especial

Como é tradicional nos seus 45
anos de existéncia, A Granja publica
a revista de setembro dedicando um
grande espago para a maior exposi¢édo
de animais puros da Ameérica Latina:
a Expointer. Nas paginas seguintes,
uma radiografia da feira e de como
esta cada setor em termos
econdmicos, além dos resultados
completos dos leildes realizados no
Parque Assis Brasil, em Esteio/RS.

varias vezes por estrondosas vaias,
enquanto o novo presidente também
conviveu com as interrupg¢des, mas
por motivo contrario: excesso de
aplausos. Sinal dos tempos e do
otimismo injetado no espirito dos
argentinos, que, a0s poucos,
recuperam o antigo félego. Apesar
disso, a comercializa¢do de animais
em Palermo nio traduziu a
transformacgdo em marcha no vizinho
pais, demonstrando que as medidas
implementadas por Menem
necessitam de mais algum tempo para
apresentar os seus frutos.

r

Chapéu dos outros

Provocaram espanto entre as
liderancas rurais gatchas as
declaragdes do ministro da
Agricultura, iris Rezende, na
inauguracgéo oficial da XII Expointer:
“Q governo vai concretizar o seu
afastamento definitivo do setor
primario, ficando apenas como um
coordenador da politica de precos,
comercializagdo e armazenagem’’. As
palavras do ministro atendem
plenamente aos desejos dos
produtores — j& foram objeto de
analise na edi¢do anterior de A
Granja — que pretendem trabalhar
dentro das leis de mercado. O
problema, segundo as liderancas
rurais, € que a equipe do governo
Sarney acena com esta possibilidade
em final de mandato, colocando nas
méaos do futuro presidente a
exeqiiibilidade das medidas que ira
adotar daqui para frente e do que for
aprovado pelo Congresso no que se
refere 4 Lei Agricola. Entre os
projetos, esta o da criacdo de um
Fundo de Desenvolvimento Agricola
para gerar recursos para a
agricultura. Seja como for, enquanto
o fundo néo se viabiliza, o ministro
garantiu recursos para a proxima
safra, adiantando que j4 existem
contratos pré-fixados no valor de
NCz$ 7,8 milhdes, sendo o restante
financiado pela Caderneta de
Poupanca Rural.
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Avioes

“Em nome da Comissdo Executiva e
da empresa promotora, tenho a satisfa-
¢do de agradecer a honrosa presenca de
A Granja nos eventos que integraram a
Fenaero 89. Sua participacdo contri-
buiu sobremodo para o maior brilho
do empreendimento, o que nos leva a
ratificar, nesta oportunidade, o convite
para O comparecimento na proxima
edicdo da Feira, cuja data de realizacdo
oportunamente informaremos. Espera-
mos contar sempre com este inestima-
vel apoio’’.

Cldudio Candiota Filho
Porto Alegre - RS

Emprego

““‘Sou técnico agropecuario, forma-
do em dezembro de 1987. Tenho expe-
riéncia em estagio de topografia, irri-
gacdo e drenagem na cultura do arroz.
Sou filho de agricultor, com experién-
cia no cultivo de soja, trigo e milho,
entre outras. Aceito trabalho em qual-
quer parte do Pais.”

Avelino Tonello
CEP 99415, Alto Alegre/RS
Recados pelo telefone: (054) 383-1500

Marchigiana em alta

““Em referéncia a reportagem edita-
da na revista A Granja, numero 493,
pagina 33, de maio do ano em curso,
sob titulo “‘Em Umuarama o boi € a
maior presenca’, na qual um pecuarista
e industrial, referindo-se ao cruzamen-
to de bovinos das racas européias com
zebuinos da raga nelore, afirma que:
‘enquanto ndo houver classificacdo de
carcaga, esses cruzamentos trazem uma
precocidade lucrativa, em fungdo da
carcac¢a do gado europeu ser mais pesa-
da do que a do nelore. Ele acredita
que, se amgdnhd ou depois houver uma
classificagdo na regido, estes cruza-
mentos deixardo de ser vantajosos’.

Nas classificagdes de carcagas de ani-
mais 1/2 (meio) sangue marchigiana
com nelore, que elaboramos no Frigo-
rifico Sdo José (Frigozé), em Londri-
na/PR, concluimos, entre os resulta-
dos, que esse cruzamento produz car-
cagas de 6tima qualidade, com um per-
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centual de 17 a 17,5 por cento de o0sso
e quatro a seis por cento de gordura.
Além de um indice elevado de carne de
primeira qualidade, que é a preferida
pelos importadores de outros paises.
Em outro trabalho especializado em

- classificacdo de animais da raga mar-

chigiana P.O., elaborado na Italia, os
resultados demonstram muito bem a
otima qualidade das carcagas. La, 45
por cento do total de carne consumida
€ de animais marchigiana.

Sem outro particular que se me apre-
sente para o momento, € no aguardo de
vosso habitual acolhimento, valho-me
do ensejo para reiterar meus sinceros
protestos de real estima e elevada con-
sidera¢do.””

Otavio Antonio Pedriali

Londrina/PR

N. da R. — Deixamos de publicar os

resultados de classificagdo de carcaca
em funcdo do espago da coluna.

Eleicoes |

‘O Sindicato dos Médicos Veterinarios
do Estado de Sio Paulo tem nova dire-
toria, que ficou assim constituida: pre-
sidente - Antonio Rossi Lima; vice-pre-
sidente - Anisio Machado Cesar; tesou-
reiro - Antonio Celso Paternostro Go-
mes Caldas; secretaria - Claudia Cristi-
na Costa Pivatto; suplentes - José Or-
lando Prucoli, Patricia de S4 e Benevi-
des, Tilda Satico Fukaya e Marcelo
Juscelino Lucas; conselho fiscal - Jany
Luz Cabreira, Antonio Rubens Chaga
Lima e Armando Benedusi Luca.’’

Antdnio Rossi Lima
Sdo Paulo/SP

Eleicoes li

““Comunicamos que, no dia 1° de ju-
lho de 1989, fomos reeleitos para mais
uma gestdo frente & Associacdo Brasi-
leira de Criadores de Caracu (ABCOQO).
A diretoria € composta por: Presidente -
Antonio Evilazio Reis; vice-presidente -
Waldomiro Ribas; 1° secretario -
Moacir de Melo; 2° secretario - Flores-
nal Granemann; 1? tesoureiro - Dirceu
de Almeida Pires; €, como 27 tesourei-
ro - Alceu Saporiti Alves.”’

Anfonio Evildzio Reis
Palmas/PR

Acui st

Mais um
aficcionado
por ras

“‘Desejo obter informagdes sobre a-
nicultura: como produzir, custo operd-
cional, extensdo de terra necessaria-
Ha muito venho tentando ingressar
neste ramo. Sou académica de veterl-
naria e, através desta revista, da qual
sou assinante, espero conseguir estas
informagdes.”’

Sandra Oliveira Lima
Goidnia/GO

R — A Granja publicou extenso ma-
terial sobre este tipo de criacdo. Vocé
Dpode procurar as seguintes edi¢ées: A
Granja do Ano 1986, que mostra a
criacdo em confinamento, criacdo da
touro-gigante em todos os aspectos e
implantacdo do moscdrio, entre outros
pontos; A Granja n?° 463, de agosto de
86, na secdo “quf Es“; a ;Oluc&o“ A
instalacdo do randrio, idade de gp,
alimenfa(-‘ﬂoi A Granja 421, defevgi?
ro de 83, criagdo de rd {Ouro_gigant i-
mercado, manejo e alimentges, . S
Granja 412, de maio de 1982, "Ml:n %
da criacdo’ — consideragéeg geraic. 24
na A Granja 409, de feverejr,, d % e
“Mundo da Criagdo”” — vgp; agee 82,
criagdo da rd touro-gigante, Cgq O"s da
tenha em mdos alguns desses e,Q?mn;ro
res e deseja adquiri-los, bastq enf a-
em contato com o0 nosso Setor de C‘:fr
culagdo. O endereco é: qv, Getzilirc;
Vargas, 1558, CEP 90060, Porto Al
gre/RS. O telefone para contatos é:

(0512) 33-1822 e o telex 51-2333,



A SOLUCAO

Motocultivador:
na busca de
dados técnicos

‘“Estou interessado em contatar com
os fabricantes de mini e motocultiva-
dores. Assim sendo, gostaria de obter
informagdes a respeito de como posso
solicitar maiores dados técnicos sobre
este tipo de maquinario.”

José Maranho
Sdo Jodo do Ivai/PR

R — Temos os enderecos de alguns
fabricantes: Yanmar do Brasil S/A,
Av. Dr. Gastao Vidigal, 2001, fone
(011) 261-0911, CEP 05314, Vila Leo-
poldina, Sdo Paulo/SP; Romera-Si-
mon - Irrigagcdo e Mdquinas Agricolas
Ltda., Rua Saldanha Marinho, 12,
Centro, fones (0196) 22-2527/22-3939,
CEP 13870, Sdo Jodo da Boa Vis-
ta/SP; Shop-Maq Shopping Agricola,
Rua Visconde de Piraja, 82, Loja 204,
Ipanema, fone (021) 287-7145, CEP
22410, Rio de Janeiro/RJ; e Manoel
Equipamentos Ltda, Rua Visconde de
Inhatima, 134, sala 323, fone (021)
233-9128, CEP 20094, Rio de Janei-
ro/RJ.

Literatura
sobre a cultura
da macieira

““Gostaria de receber
_algum material didatico
sobre a cultura da ma-
cieira, na qual pretendo
fundamentar meu esta-
gio.”

Jodo Fernando S. dos Reis

Uruguaiana/RS
R — Lamentamos,
mas ndo temos condicoes

de lhe encaminhar o ma-
terial solicitado. Entre-

tanto, seguem alguns en-
derecos onde certamente
pode ser encontrado o
material desejado: Livra-
ria e Editora Agropecud-
ria Ltda., caixa postal
66, fone (0512) 80-3309,
CEP 92500, Guaiba/RS;
Editora Nobel, Rua da

Balsa, 559, Freguesia do
O, fone (011) 857-9444,
CEP 02910, Sdo Pau-
lo/SP. Também pode ser
procurado na Livraria
Veras Ltda., Rua Silvei-
ra Martins, 70, 3° andar,
sala 309, fone (011) 34-
0010, Sao Paulo/SP.

Herbitubo faz sucesso

““Solicitamos a gentileza de nos for-
necerem o endereco postal da empresa
Herbitubo, que foi mencionado nas
paginas 24 e 25 da revista A Granja n?
492, de margo/abril de 89.”

Tomomassa Matuo
Jaboticabal/SP

R — O endereco da Herbitubo é o
seguinte: rua Voluntdrios da Pdtria,
2313, fone (0512) 22-8161, CEP 90230,
Porto Alegre/RS.

Inseminacé@o: o exemplo vem do Parana

““Lendo o artigo publi-
cado em A Granja do
més de maio deste ano,
com o titulo ‘Produtor
comega a tirar o pé do
barro’, interessei-me pe-

¢do artificial em suinos,
que estdo referidos na
matéria. Gostaria de ob-
ter informagdes comple-
tas sobre os mesmos, on-
de sdo ministrados, cus-

oportunidade para para-
beniza-los pela excelente
qualidade da revista.”’

Maria Beatriz C. Gomes
Uberaba/MG

los cursos de insemin: tos, etc.

Aproveito a

R — Para maiores in-
formacgdes, sugerimos
que entre em contato di-
reto com o veterindrio
Ademar Garcia, que é o
responsdvel pela Central
de Inseminacdo e pela
Estacdo de Teste de Re-
produtores (ETRS), da
Associacdo Paranaense
de Suinocultores (APS),
Regional de Francisco
Beltrdo/PR. O enderego
é o seguinte: rua Mara-
nhdo, 362, fone (0465)
23-3555, caixa postal
144, CEP 85600, Fran-
cisco Beltrdo/PR.

Chinchila segue
faturando
simpatias

““Solicito, se possivel, todas as infor-
macdes necessarias sobre a criacdo de
chinchilas. Também enderecos de cria-
dores, para troca de informagdes.”’

Sandra Regina Brendler
Cachoeira do Sul/RS

R — O anudrio de “A Granja”, edi-
cdo de 1988, traz uma reportagem so-
bre a criacdo de chinchilas, intitulada
““A pequena notdvel”’, pdgina 16. Para
adquirir este exemplar, basta entrar em
contato com o Setor de Circulacdo da
Editora Centaurus, av. Getilio Var-
gas, 1558, CEP 90060, Porto Ale-
gre/RS. O telefone é: (0512) 33-1822 ¢
o telex é 51-2333. Para maiores infor-
magdes, procure a Associacdo Sul-Brg-
sileira de Criadores de Chinchila, rug
Lopo Gongalves, 338, bairro Cidade
Baixa, Porto Alegre/RS. O telefone é:
(0512) 26-2674. Em Camagqud/RS, estg
situada a Cabanha Multichila, de Fg-
biano V. Carvalho, que é, atualmente,
o maior criador do estado. Fica na gy.
Presidente Vargas, 514. O telefone é:
(0512) 671-1514/1603. O CEP do my.
nicipio é o 96180. Também podes en-
trar em contato com a Associagdo Brg-
sileira dos Criadores de Chinchila, que
fica na Av. Matarazzo, 445, Pavilhgo
14, fone (011) 65-9237, CEP 0500]
Sdo Paulo/SP. 3
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Amazonia em revista

mbrulhar a Amaz8nia inteirinha

em 50 paginas, mesmo as de uma
revista bem cuidada, como Veja, é ta-
refa ousada e corre o risco de resvalar
das obviedades asnaticas para as asnei-
ras monumentais.

De qualquer maneira, creio que a
edicdo especial de Veja ‘‘Amaz6nia:
onde esta a verdade’ trouxe mais luz
do que tolices a discussdo dos proble-
mas daquela regifo. E se digo que acre-
dito no saldo positivo daquele trabalho
jornalistico, é porque nio tenho condi-
¢oes de opinar sobre 95 por cento dos
assuntos enfocados pela revista.

Andei pela Amazdnia durante al-
guns anos; peguei por 14 uma porg¢édo
de malarias; cometi um livrinho,
“Amazénia para principiantes’’, que
ainda estd a espera de um editor —,
mas ndo me atrevo a dizer que conhego
a Amazdnia e os seus problemas.

Contudo, no capitulo dos gados,
posso dizer que a reportagem de Veja
peca pelo excesso de tolices, revelando
o despreparo cavalar de quem a redi-
giu, e a ignoréncia amazonica dos revi-
sores da matéria. A julgar pelo que foi
dito da pecuaria daquela regifo, todo o
resto da edicdo especial pode estar
comprometido, o que & pena, porque a
matéria serviu para desmistificar aque-
la estéria do “‘pulmio do mundo™, ao
qual se agarram os ecologistas de Ipa-
nema, muito mais interessados nos ci-
pos alucindgenos e nas cocas amazoni-
cas, do que no saldo de oxigénio das
florestas tropicais em climax.

Fiquemos com os bois e com o que se
disse deles na citada edicdo especial.
Para inicio de conversa, ha a afirmati-
va de que “‘cada boi nelore precisa de
100 vezes mais pasto na selva amazdni-
ca do que no sul do Brasil”’. Logo em
seguida, vem a descoberta de que ‘“pa-
ra se produzir um hambtrguer com 125
gramas de carne de boi da Amazdnia, é
preciso destruir 6,5 metros quadrados
de floresta tropical’’.

Parece piada... E encampa a campa-
nha publicitaria da cadeia Burger’s
King contra a McDonald’s: ““Nao co-
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ma hamburguer da McDonald’s feito
com carne produzida nas florestas tro-
picais devastadas”, ou coisa que o va-
lha.

Em matéria de bestialogico, nin-
guém seria capaz de alinhavar asneiras
tdo esplendorosas como os publicita-
rios da Burger’s King e os redatores de
Veja. Alias, é da propria revista a cons-
tatacdo de que ‘‘se todas as paginas
com tolices ou exageros escritos sobre a
Amazdnia fossem amontoadas para se
fazer uma fogueira, o mundo correria
o risco de assistir a um fantéstico de-
sastre ecologico’’.

Neste sentido, a revista deu sua con-
tribuicdo para a tal fogueira, ao inven-
tar que os bois amazénicos precisam de
100 vezes mais pasto do que no sul do
Brasil, e ao arbitrar em 6,5 metros de
floresta tropical a area necessaria para
se produzir um hamburguer de 125 gra-
mas.

Pois ¢ da mesmissima equipe de re-
datores a informacio de que ‘‘pastam
na Amazénia cerca de 22 milhdes de
cabecas de gado, em 5 milhdes de hec-
tares de campos ocupados’’. Ora, se 22
milhGes pastam em 5 milhdes de hecta-
res, como diz Veja, temos que a taxa de
ocupacdo dos pastos amazénicos é da
ordem de 4,4 cabecas por hectare —
uma lotagdo notavel, em qualquer par-
te do mundo.

Temos, ainda, que se esta lotagdo &
100 vezes menor do que as encontradas
no sul do Brasil, j4 se engorda boi por
aqui em escassos 22 metros quadrados
— e Veja ficou devendo aos seus leito-
res a informacéo de onde existe tal mi-
lagre.

A confusdo ndo péra por ai. Os re-
datores daquela revista, investidos de
até entdo insuspeitados conhecimentos
zootécnicos, ndo se acanham de afir-
mar que o nelore € ““a pior raca bovina
do mundo’. Nem mais, nem menos:

simplesmente a pior do mundo! Pobre
nelore! Que mal teria feito esta ex-
traordinaria raga para ser classificada
pelos “‘zootecnistas’’ de Veja como 2
pior do mundo?

Aligs, qual sera a melhor raga do
mundo? Ninguém sabe. Assim como
ninguém sabe qual é a pior. Ninguem,
a ndo ser os redatores de Veja, aq‘_ueles
mesmos que sabem que a producdo de
um hamburguer de 125 gramas de car-
ne exige a derrubada de 6,5 mEtros
quadrados de floresta tropical. E de
cabo-de-esquadra!

Impiedosa com o nelore — ¢ com &
maioria dos pecuaristas do Brasil, cra-
dores daquela raga —, Veja chegou @
ser desumana com o inofensivo Caio
Fernando Abreu, autor de um livro
chamado ‘““Morangos Mofados”’, dqueé
deve ser mesmo chatissimo, a julgar
pelos outros escritos do pobre mogo.
Paciéncia. O mofo do texto do SI.
Abreu ¢ assunto da competéncia dos
resenhistas literarios, assim como a ge-
nética deve ser objeto do estudo dos ge-
neticistas. Mas ndo! Os redatores de
Veja ndo se conformam com isso e
querem evitar ‘‘a destrui¢do do mais ri-
co manancial genético do planeta’’. E
dizem mais: ‘‘As espécies selvagens,
que vivem na Amazénia — a maioria
desconhecida da ciéncia — sdo congsi-
deradas um tesouro ainda mais rico
gue as riquezas minerais’’.

Como ¢ possivel saber-se que espé-
cies selvagens, @ maioria desconhecjda
da ciéncia, constituem tesourg aingq
mais rico que as riquezas minerajs e
peadas, sondadas’, dl_mensmnadas? E
um mistério que s6 Veja, capaz
belecer uma relagdo de 6,5 met
drados de floresta derrubady p
hambirguer produzido,
recer.

Mas o saldo da edi¢go especia] _
que a raca nelore € o Caig Fernangg
Ab{ey ndo nos ougam — até qQue fo;
posmvo_. Isto, bem entendido, se nio
S€ repetiram, nos outros capitulos, as-
nices como aquelas ditas sobre o ga-
dos amazdnicos.

de esta-
T0S qua-

ara caqs
Poders escla-
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MOTTO,GRAMPO GALVANIZADO
E BALANCIM ACOFIX. DIGA SIM
A QUALIDADE.

Jacinto e Ritinha estao

comegando vida nova.

E comegaram bem: a fa-

o arame farpado

Motto, Grampo

“"“--\.____

--.“-_“M\.-.

Porque cerca ¢ feita pra durar. Igual casa-
mento. Um tem que dar certinho com o
outro: que nem Motto da certinho com
Grampo Galvanizado e com o balancim
Agofix. Produtos com a qualidade mais
que certa da Belgo-Mineira,

Quando vocé pensar em cerca, faga
como Jacinto e Ritinha: pense nela como
um todo. Pense que Motto dura trés vezes

mais, que 0 Grampo Galvanizado ndo en-

SE DEPENDER DA CERCA,
ELES VAO SER FELIZES PARA SEMPRE.

ferruja e que o balancim Agofix garante

ainda mais a economia.
Se 0 casamento deles vai durar,
ninguém sabe. Mas a cerca, pode ter

certeza.

MOTTO. CERCOU, TA CERCADQ.
Qualidade no campo
Belgo
Mineira
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Expointer e
Nova Reptblica

A Nova Republica envelheceu mes-
mo rapidamente. Em 1985, o presiden-
te Sarney compareceu a Expointer e
prometia, ao lado do entdo ministro da
Agricultura, Pedro Simon, e do gover-
nador Jair Soares, priorizar a agrope-
cuaria, meta anunciada varias vezes pe-
lo ex-presidente Tancredo Neves. Os
anos passaram, e, mesmo convidado a
comparecer em 86, 87, 88 e 89, Sarney
se esquivou ao convite, limitando-se a
dizer que tem até privilegiado o setor
primario. Acusado pelos produtores
gauchos de ndo distribuir recursos para
o estado, o presidente adiantou que
destina 19 por cento das verbas do cré-
dito agricola para o Rio Grande do
Sul, enquanto o Nordeste inteiro rece-
be pouco mais de um por cento. A res-
posta veio rapida. Antigo integrante da
equipe de governo da Nova Reptblica,
0 governador Pedro Simon rechacou a
informacdo, afirmando que ‘‘no mini-
mo o estado mereceria 25 por cento dos
recursos, pois esta produzindo este per-
centual de todos os graos produzidos
no pais’’.

Quem é o pai?

Nem mesmo foi langado no mercado
€ 0 projeto de tipificacdo ovina, Tipi-
carne, ja veio embalado em polémica.
A Associacdo Riograndense dos Cria-
dores de Ovinos (Arco) e a Federacao
das Associacdes de Criadores de Ovi-
nos Tipo Carne (Febrocarne) estdo bri-
gando pela paternidade do projeto
que, entre outras coisas, prevé a produ-
¢do de carne ovina de qualidade supe-
rior. Na verdade, o registro da marca
Tipicarne ja estava em andamento para
ser regulamentada junto ao Ministério
da Agricultura, quando a Arco resol-
veu “‘batizar’’ o seu plano. Afora as
discussoes, a Tipicarne é a comprova-
¢do de que existe um mercado enorme
para a colocacdo da carne de cordeiro,
desde que sejam obedecidas algumas
condigGes basicas, como qualidade de

carcaca e garantia de fornecimento do
produto.
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Conselhos de graca

Aos 87 anos e com a experiéncia de
quem ja foi juiz de animais em diversas
exposicoes, dona Joaquina de Assis
Brasil, filha do lendario pecuarista
gaucho, circulava ansiosa nos pavi-
lhées da Expointer. Ela esperava seu
amigo Peter Judge — dono de uma das
maiores fazendas da Australia, a
‘““Bam Bam”’, convidado para julgar a
raca devon em Esteio. Enquanto ele
ndo chegava, dona Joaquina — eleita
Destaque 87 A Granja do Ano no setor
pecuaria de leite —, dava conselhos de
graca. Segundo ela, o jurado deste ano
sO poderia ser australiano, e ndo inglés,
‘‘porque o devon, na Inglaterra, ja esta
ultrapassado. Por muito tempo, inclu-
sive, todos condenavam os meus julga-
mentos, pois eu procurava animais
mais modernos, enquanto a maioria
dos criadores gostavam do devon in-
glés tradicional, menor, mais baixo e

e
mais compacto’’. Seus conselhos ndo
pararam ai: ‘‘O melhor sémen da raca
vem da Tasmania’’, revelou ela. “O
problema € que eles s6 vendem uma
quantidade minima de 1.000 doses.

Como cada dose vale 15 dolares, isso
da muito dinheiro’’.

Exportacédo de chinchila

Com um plantel de 800, animais a
Cabanha Multichila, de Camaqua/RS,
uma das candidatas a maior criacdo do
pais, realizou recentemente a primeira
exportacdo — 100 peles — para os Es-
tados Unidos. ‘‘Somos os pioneiros’’,
se regozija Fabiano Varela de Carva-
lho, um bioquimico que, junto com a
esposa Eunice e os filhos Juliano e Fa-
biano, resolveram se dedicar a cria¢do
destes animais, ap0s uma viagem ao
Chile ha quatro anos. Mesmo com o

bolso recheado de dolares, Fabiano
Carvalho afirma.que continua investin-
do na criacao ¢ ajusta, agora, novas ex-
portacoes para o Canada. O contrato
firmado com os norte-americanos, lj-
derados por uma das maiores emprésas
do setor, a Princeton Sulivan, prevé o
envio de 250 peles, cotadas a um preco
n?edlo de 50 dolares. As peles, poste-
riormente, vao se tornar atraentes ca-
$4C0s a precos que variam entre 50 mil
e 100 mil délares.



Alma do negécio

O jargdo mais conhecido dos meios
publicitarios se aplica bem ao diretor-
presidente da Damac Agro-tecnologia
Ltda., empresa fabricante do Macs-
pray — um equipamento inovador, por
aliar a for¢a do trator a um tanque de
pulverizagdo num conjunto unico —,
que acaba de fechar um contrato para
exportar 100 maquinas do género, com
capacidade de dois mil litros, por um
total de 4,5 milhGes de dolares para a
Venezuela. Sorridente, Daniel L. Whi-
te, um autodidata argentino, hi 17
anos no pais, reconhece que estava sa-
tisfeito com as vendas no mercado na-
cional, que saltaram de apenas quatro
unidades em 87 — ano do lancamento
do conjunto — para 40 em 88, e devem
chegar a 105 no final de 89. “Um belo
dia’’, conta, ‘‘recebi um telefonema de
uma cooperativa venezuelana, a CAE,
no distrito de El Tigre, em Anzoategui,
interessada no equipamento por ter li-

Leite em alta

Os rostos fechados que os proprieta-
rios de cabanhas de gado leiteiro exi-
biam em anos passados foram substi-
tuidos por sorrisos largos, num clima
de satisfacdo. Afinal, a politica mais
realista de precos fez aumentar a pro-
cura por animais puros e serviu de
trampolin para um salto maior da ati-
vidade em todo o pais. Para Ernesto
Budke Krug, da Cooperativa Central
Gaucha de Leite Ltda. (CCGL), res-
ponsavel por 57 por cento da produgédo
gaucha de leite — calculada em 621 mi-
lhoes de litros —, ‘“os produtores estdo
se conscientizando que a longo prazo
ndo ha melhor investimento do que o
boi’’. Especialista respeitado em todo
o pais e também no exterior, Krug
acredita que so existe uma saida em ter-
mos econdmicos: a liberacdo do prego
do leite. ‘“S6 assim a oferta e a procura
vdo regular o valor final do produto,
trazendo beneficios para o produtor,
industria e consumidor’’, diz, lembran-
do, no entanto, que por estarmos num
ano eleitoral os pregos vdo continuar
controlados.

do a reportagem de A Granja, que saiu
em novembro do ano passado’. O
mais importante, segundo ele, é que os
venezuelanos, que importam pratica-
mente todos os alimentos que conso-
mem, estdo promovendo uma reforma
agraria diferente: entregam lotes de
400 hectares de terra para profissionais
liberais em lugares planos conhecidos

como °‘mesadas’ para o plantio de
graos. Junto com o lote, o proprietario
recebe 0s equipamentos, entre os quais
pivd-central e o Macspray, para pulve-
rizagdo da lavoura. “O objetivo € assi-
nar um novo contrato no ano que vem
para a exportacdo de mais 200 maqui-
nas, se A Granja der mais uma forga’’,
brinca.

Briga gaticha

A transferéncia dos colonos acampa-
dos na Fazenda Annoni, em Sarandi e
Ronda Alta, promovida pelo secretario
da Agricultura e Abastecimento do Rio
Grande do Sul, Marcos Palombini (na
foto a direita), gerou imediatas criticas
dos produtores. ‘“Ele esté incitando as
invasoes de terras’’, exalta-se o presi-
dente da Federacdo da Agricultura do
Estado (Farsul), Ary Faria Marimon (a
esquerda), com certa dose de razdo,
pois 0s sem-terra comegaram a utilizar
esta forma de pressdo para que o go-

Verno apressasse 0 processo da compra
de lotes para assentamento. Palombini
defendeu-se garantindo que Marimon
desconhece o tratamento da questio e
ndo deveria manifestar-se nestas condi-
¢des. Dito pelo ndo-dito, ambos se en-
contraram na abertura oficial da Ex-
pointer e nem sequer se cruzaram os
olhos. Houve quem sugerisse que reso]-
vessem a questdo com uma chula, dap-
¢a caracteristica dos gatichos onde saq
acertadas de forma civilizada as pep.
dengas entre os contendores. .
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A maior e
melhor
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s prognodsticos negativos
cairam por terra durante a
maior feira de animais puros
da América Latina. A comercializa¢do
driblou os pessimistas, alcan¢ando
NCz$ 12,7 milhdes, com um cresci-
mento nominal de 4 mil por cento € 150
por cento de rendimento real, com a
venda de 1.071 animais. Nas maqui-
nas, onde a mostra & utilizada para
acertar futuros negocios, a previsdo de
vendas, confirmados os pedidos, vai
superar 0s NCz$ 25,5 milhdes.

Ao lado disso, ficou evidente a me-
lhora em relagdo a qualidade dos exem-
plares apresentados, com destaque pa-
ra ragas de corte, como charolesa e ne-
lore, e leiteiras, holandesa e jersey, on-
de a politica mais realista do governo
empurrou as cotagdes dos animais pu-
ros para cima. A participagdo interna-
cional de paises como Nova Zelandia,
Canada, Uruguai, Estados Unidos, en-
tre outros, adiantou o langamento da
XIII Expointer, um marco para a ex-
posicdo, que entra assim firme na déca-
da de 90.

Ovelha do
nordeste
gostou do
chimarrdo
gaicho.
Acima, o
puablico fiel do
Freio de Ouro
e, ao lado, o
descanso do
pedo escorado
na cerca

A GRANJA - 15




Sabe como vocé pode ajudar
as suas matrizes a dar crias saudaveis
todos os anos ¢ produzir muito mais?

Incluindo um bom antiparasitario no
manejo reprodutivo e alimentar.

IVOMEC*,

Este antiparasitério de Gltima
geracao pode ajudar a melhorar a saulde,
peso e lucratividade de suas matrizes.

Use IVOMEC* antes do parto e na
€poca da cobertura.

Confira os resultados nos gréficos.

i3
MERCK SHARP & DOHME

Farmaceutica e Veterinaria Ltda ¢
A By e lea 1B i PO Ba 01004 4000 - S0 Pk - B9

VC-48/88

*Marca Registrada de Merck & Co. Inc., Rahway, N.J., U.S.A.

GANHO DE PESO EM NOVILHAS/103 DIAS (1)

+ 174kg
592 kg 8 I DIFERENCA

@ Somente 1 tratamento.

o Dose Utilizada:
1m1/50 kg PV.

o Animais: 58 novilhas.

IVOMEC*

PERFORMANCE REPRODUTIVA EM VACAS TRATADAS COM
IVOMEC* ANTES DO PARTO- PORCENTAGEM DE PRENHEZ (2)

e Somente 1 tratamento.

e Dose Utilizada:
1m1/50 kg P.V.

@ Animais: 1465 vacas.

80% 5% DIFERENCA

IVOMEC*

{1) Autores: Batti, AF ; Gettimbay, G. Nenhuma reagao adversa foi observada. Sem significincia estatistica

(2) Autores: Holste, JE ; Wallace, DA ; Hudson, 0.8, Nenhuma reag@o adversa foi observada

Sem signficincia estatistica. J Vet Phamacol Therap 7:1-16, 1984 » Vet Record 116:151-153, 1984 » dvm 16
(10): 33-38, 1984 » Am J Vet Res 45:2455-2457, 1984 « Proc 16 th Ann Con Am Assn Bav Pract, 63-71, 1984
5.
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" ANTIPARASITARIO DE UITIMA GERACAO
Vocé pode ver a diferenca no seu gado.

(B)A-IVC-48/88
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GADO DE CORTE

AR
mm“’ :

Qualidade -

década de 90

A recuperacdo dos
precos ap6s dois anos de
crise e o marketing
agressivo, para
solidificar as exportacoes,
empurram para cima as
cotacoes da carne
melhorando a qualidade
dos animais puros

da carne de entressafra, ron-

dando NCz$ 90,00 a arroba, a
representacdo de bovinos de corte e
mistos desta XII Expointer viveu oito
dias de otimismo. Ao contrario dos
dois Ultimos anos, o setor de pecuaria
de corte recupera-se da crise econdmi-
ca, e, a julgar pelo entusiasmo dos ex-
positores — que trouxeram 1.212 ani-
mais —, deve entrar em um periodo de
rentabilidade e modernizacdo. Estive-
ram presentes 1.049 bovinos de 22 dife-
rentes racas, 109 exemplares de cinco
racas zebuinas e 54 de trés racas de bu-
falos, todos expressando um excelente
padréo racial. A comercializagdo final
foi boa, com NCz$ 3,565 milhses, des-

Embalada pelos pregos aquecidos

tacando-se, mais uma vez, a quebra de
alguns recordes de precos e a realizacio
dos cinco leildes de elite.

Para ser rentavel e moderna, porém,
a pecudria de corte brasileira tem ainda
algumas questdes a resolver. Em pri-
meiro lugar, a classe pecuarista que cir-
culou em Esteio quer uma distancia ca-
da vez maior da classe governamental .
Refrataria ao governo, ela ouviu pro-
messas de privatizacdo do proprio mi-
nistro da Agricultura, Iris Rezende, na
inauguracdo da mostra. Alias, seguhdo
liderancas, a pecuaria so entra nesta
nova fase porque esta aprendendo a ser
independente — o que ainda ndo ocor-
re em setores agricolas. Importar carpe
e/ou animais deve ser combatido, mes- >
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Juros bancarios e
custos abalam o setor

mo que a finalidade seja integrar a
Ameérica do Sul. Integrar o controle da
febre aftosa e exportar cada vez mais, €
o que dizem os pecuaristas. Combater
também a politica de abastecimento in-
terno que beneficia o intermediario,
restando, ao consumidor, uma tnica
saida: o aumento do poder aquisitivo.

Outra questdo: a categoria, que pede
um plano agricola duradouro, nao co-
nhece e ndo confia nas propostas da
Lei Agricola que esta no Congresso.
Conhece os custos da produ¢io, ainda
muito altos, e comeca a confiar no
marketing. Nunca tantas associacdes
de criadores apostaram nele para con-
quistar novos mercados, especialmente
o Brasil Central. Continuam as discus-
sdes sobre o uso de critérios cientificos
para selecionar os animais presentes a
exposicao. Muitos dos belos exempla-
res ndo sao exatamente os melhores re-
produtores. Continua também a briga
por mais espaco dentro do Parque As-
sis Brasil. Todos os anos, cada raca
exige um maior nimero de boxes, sem
perceber que existe um limite fisico pa-
ra isto.

Outra coisa que os pecuaristas co-
nhecem muito bem sdo os juros banca-
rios — motivo pelo qual, mais uma
VE€Z, poucos negocios foram realizados
com financiamento de bancos. E reco-
nhecem que é muito grande a distincia
entre a realidade do portdo de Esteio e
a porteira da fazenda. Por este motivo,
eles destacam a importancia dos pro-
gramas de melhoramento bem orienta-
dos, onde, além de genética, entra o
manejo adequado. E a tnica maneira
de concorrer com as carnes alternati-
vas, que estdo tomando o mercado de
fo_rma agressiva, e vencer, de fato, a
crise. ‘

Parque ndo cresce — O maior pro-
blema do trabalho de um comissario
geral é acomodar delegacdes cada vez
maiores dentro de um parque sem es-
paco. Segundo os comissarios gerais de
bovinos de corte e mistos, veterinarios
Pedro Brasil e Vicente Machado, da
Secretaria da Agricultura e Abasteci-
mento gaucha, o ntimero de animais de
cada raca deve ser reestudado, pois,
afinal, a Expointer se caracteriza pela
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qualidade e ndo pela quantidade. *“To-
das as racas se expandem, a cada ano
que passa’’, diz Machado, ‘“‘e o parque
ndo. Nio se trata de aumentar infinita-
mente a capacidade das baias, mas de
apurar, cada vez mais, os animais aqui
dentro’’. Por este motivo, os técnicos
irdo propor 4 comissdo organizadora e
as associagdes um acerto que possibili-
te, de vez, a resolugdo do problema.
Uma das propostas, de autoria de Ma-
chado, leva em conta a média de ani-
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mais presentes nos trés ultimos anos.
Esta seria a quantidade de vagas para
cada delegacdo.

Seja qual for a solu¢do, porém, o
acerto ndo sera facil. Representantes
de ragas como santa gertrudis, simental
e nelore, por exemplo, contam com es-
pagos cada vez maiores e sequer admi-
tem a possibilidade de cortes ou restri-
¢oes. Por outro lado, ragas que trazem
tradicionamente grandes delegacdes,
como charolés e normanda, também
pressionam por mais boxes. ‘““Todos os
anos’’, afirma Luiz Carlos Falken-
bach, presidente da Associacdo Brasi-
leira de Criadores de Charolés, ‘‘dimi-
nuimos nosso espaco para permitir a
expansdo das outras ragas. No proxi-
mo ano, ndo permitiremos mais isto’’.
Com 194 animais (217 aspados e 77

No préximo ano,
o charolés quer
mais espaco, e
os comissarios
Machado e Brasil
prometem
reestudar

as delegacoes
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FREEZER HORIZONTAL PROSDOCIMO.

S aaem L,

Mod. 250

Mod. 350

CABE ATE MENTIRA DE PESCADOR.

Algumas pessoas precisam de mais espago gue outras. Se vocé é daquelas que ndo gostam de cortar tudo
em pedacinhos para poder guardar no freezer, entao preste atencao.

O Freezer Horizontal Prosdécimo vem em 2 tamanhos: 250 e 350. Ambos com dupla agéo, funcionando
como freezer (até -18°C) ou como conservador (temperaturas positivas, ideais para bebidas). Tem painel de controle
frontal, fast-freezing, indicadores luminosos, regulagem de termostato, tampa com estagios de abertura, puxadores
com ngvo design, chave de seguranga, cestos removivdeis. grade divisoria, rodizios e garantia de um ano.

u seja: o Freezer Horizontal Prosddcimo tem tudo que os outros =
tém, mais o espago que vocé deseja. anSDDC|MD
Por isso, mesmo que Vocé nunca precise congelar uma baleia, pelo ;

menos pense na possibilidade de guardar um boi. Inteiro. A QUALIDADE QUE AVIDA MERECE.



A falta de espaco se
resolve na selecao

mochos), a raca charolesa ocupa, tra-
dicionalmente, 25 por cento do pavi-
lhdo de bovinos de corte e mistos.
‘““Mas ndo podemos esquecer que te-
mos o maior rebanho de gado geral do
sul do pais, através dos animais PC
(puro por cruza)’’, justifica ele.
Selecionar mais — A saida, ao que
tudo indica, é seguir aprimorando a se-
lecdo dos animais nas proprias fazen-
das e cabanhas. ‘““Nossos 16 técnicos
em todo o pais estdo empenhados em
melhorar, cada vez mais, o padrio ra-
cial’’, continua Falkenbach, ‘‘e nossa
maior meta, agora, é apertar na tatua-
gem”. Enquanto isto, o presidente da
Associacdo Brasileira de Criadores de
Devon, Armando Ribas, se lancava em
outra empreitada: ‘‘Eu mesmo percorri

Crioulo:

o gado de
Cabral

Aspas gigantescas, com 1,5 metro
de ponta a ponta, e uma pelagem
mesclada que ndo obedece a nenhum
padrdo. Aspecto agressivo, mas tem-
peramento docil. Estas sdo as princi-
pais caracteristicas do gado crioulo
lageano, ou simplesmente gado criou-
lo, participando pela primeira vez da
l_ixpointer. Descendente dos bovinos
:fztrqa'uzidos no Brasil pelos padres
Jesuitas, ha 400 anos, o gado crioulo
praticamente desapareceu quando ra-
cas européias definidas foram impor-
tadas em quantidades cada vez maio-
res. Em 1960, porém, o pecuarista ca-
tarinense Anténio Camargo, conside-
rado um cacador de animais raros,
descobriu alguns poucos remanescen-
tes no planalto de Lages/SC. Imedia-
tamente, Camargo comecou a reco-
lher esses animais na sua Fazenda Ca-
;oas, em Ponta Alta/SC, selecionan-

0-0s e cruzando-os. “‘Sem saber”’,
disse 0 académico de agronomia Gil-
mar Francisco Partika, ““Camargo es-
lava trabalhando com uma raca de al-
{o potencigl genético, com destaque
para a rusticidade’’, Descobertos por
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cinco mil quilémetros no interior do
Rio Grande do Sul para selecionar os
animais que viriam a Esteio’’.

Para o comissario Brasil, aléem do
trabalho das associa¢ges, ‘‘cabe desta-
car também a atuagdo das inspetorias
veterindrias e zootécnicas do interior,
que fizeram uma intensa revisdo dos
animais inscritos, durante todo o
ano’’. O estagio atual da mostra, con-
tudo, exige ainda mais. E necessario
que as associagdes intensifiquem os tes-
tes de ganho de peso e de progénie e di-
vulguem seus resultados. ‘‘Ha cinco
anos, venho vendendo animais com
controle de desenvolvimento ponderal
promovido pela associacdo’’, disse o
pecuarista Claudio Antdnio Bitten-
court Caldas, proprietario do grande

Gilmar: |
potencial |
genético
com
rusticidade

campedo ibagé ‘‘Famoso de Santa Rita
Preta’’, salientando a importincia des-
tes testes para a propria rentabilidade
pecuaria.

‘‘Estamos analisando o ganho de pe-
so pelo segundo ano consecutivo, se-
guindo o que os norte-americanos ja
fazem ha muito tempo’’, revela Milton
Nascimento, presidente do Niucleo de
Criadores de Santa Gertrudis do Rio
Grande do Sul, ‘‘e precisamos incre-
mentar isto por aqui. Temos um convé-
nio com a estacdo expermental de Ba-
gé/RS, da secretaria da Agricultura”’.
Mas existe um problema: falta de re-
cursos. Com um touro santa gertrudis
no programa de avaliacdo, o pecuarista
José Gomes Moglia, também de Bagé,
lembra que tais testes sdo caros, ‘‘e sdo
os produtores que estdo financiando is-
to. Estamos pleiteando verbas do mi-
nistério da Agricultura para ajudar nos
custos destes programas, pois o pro-
prio ministério € o maior interessado
no aumento da produtividade’’. Alem
disso, Moglia argumenta que, com 0S
testes, os campedes de ganho de pesor>

pesquisadores das universidade Udesc
(de Lages) e UFSC (de Florianopolis)
em 1986, Camargo e seu gado crioulo
mergulharam na ciéncia. “*Hoje”’, re-
lata Partika — que faz parte da equi-
pe de estudos comandada pelo pro-
fessor José Anténio Ribas Ribeiro —,
“‘estamos avaliando o ganho e a per-
da de peso no inverno e no verdo, e
analisando a resisténcia do crioulo
aos endo e ectoparasitas. Além disso,
Ja comprovamos que, embora apre-
sente um crescimento lento, o crioulo
pode passar dos 500 quilos com con-
dicoes de alimentacdo adversas. E é

um animal que pode dar excelente re-
sultado com cruzamento industrial™.

O projeto de pesquisa é realizado
com seus grupos (nelore, charolés e
crioulo, e trés grupos com cruzados
entre si), observando trés geracoes.
Quatro propriedades da regido de La-
ges estdo envolvidas. ‘““No inicio”’,
continua Partika, ‘‘chamavam o Ca-
margo de louco, mas agora ja ha inte-
resse pela raca’’. Motivo: a valoriza-
cdo comercial, jd que uma fémea com
cria ao pé estd cotada, hoje, em cerca
de US$ 5 mil e praticamente inexistem
reprodutores d venda. O



Quem tem criagdo sabe
que o frio é um grande
responsavel pelo alto indice de
mortalidade entre os animais
recém-nascidos.

As lampadas Philips de
radiacdo infravermelha d&o aos
pequenos animais o calor que

eles encontram na prépria mae.
Quentinhos, os filhotes
crescem mais répido, com saude.
O custo de instalacdo das
ldmpadas é baixo e os lucros
logo aparecem.
Proteja sua criagcdo com
a qualidade Philips.

Lampadas Philips de Raios Infravermelhos.

~ Philips Lighting
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Fairnington Consort 627 de I x i
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SISAE risco controle da aftosa
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VENDA PERMANENTE DE
REPRODUTORES PP E PC

Cabanha

Sao Valentin

Rua Ernesto Pandolfo, 595

Fone: (054) 242-1525 - Nova Prata -
GOIAS By

Alvorada do Norte - Cx. Postal 17
Fone: (061) 641-1172 - Goias

entram no mercado com a garantia de  po de comércio s6 beneficia os envolvi-
repassar as caracteristicas para o reba-  dos na operagdo’’. Para Ribas, da as-

nho em geral. ‘““No Uruguai”’, diz o socia¢do do devon, ‘‘batalhamos anos

Caldas e o beijo da vitéria: intensificar os testes e peso e progénie

criador, “‘se faz o teste com animais a  a fio para obter os indices de sanidade

Dr. ALBERTO ORTENBLAD campo. L4, os reprodutores de campo que temos hoje. Agora, vém esses ani-
i valem mais do que os de cabanha. Ees- mais importados e comprometem o

td na hora de fazer o mesmo no  nosso trabalho’’. Ele se refere as cam-

Brasil”’. panhas de controle da doenga, desen-

volvidas no Rio Grande do Sul ha mais

Importar, nem pensar — Do Uru- de 25 anos. ‘‘Para se ter uma idéia des-

guai, entretanto, ndo vem apenas a ex-  te trabalho’’, lembra Brasil, ‘fbasta ver
periéncia. A titulo de resolver proble- que a Comunidade Econdmica Euro-
mas de abastecimento, o governo libe-  Péia, tdo exigente quanto aos aspectos
rou a importagdo de 125 mil cabegas de  sanitarios, s6 admite comprar cotas de
gado uruguaio. Foi o assunto mais de-  carne do Rio Grande do Sul. Ou seja,

Fazenda Agua Milagrosa
Cx. Postal 23 Tel.: PABX (0175) 62-1117

15880 - Tabapud - SP batido durante a Expointer. Assim que =~ SOMOs 0 unico estado com COHC}}Gﬁes
ingressaram em territorio brasileiro, de exportar carne para a Europa’.
comeg¢aram a surgir focos de febre af- As importagdes de carne do Plano

RUSTICIDADE, tosa. ‘‘Na minha regido — Santana do  Verdo também entraram na danca.

FERTILIDADE E GRANDE Livramento — apareceram trés fo- ““Pagamos muito por uma carne de
GANHO DE PESO. cos”, ressaltou o criador Claudio Cal-  baixa qualidade, que, ndo raro, traz

~ das. ““Eu até admito importar pelo sis-  problemas de satide a populagdo’’, ar-
TABAPUA, A RAGA FEITA tema de draw-back. Mas o governo  gumentou Adolpho Guerra Gomes,

PARA O BRASIL. buscar gado no Uruguai, a preco de  proprietario do grande campedo charo-
dolar, concorrendo com os produtores  18s ‘‘Sabrito Gaticho Rascal

Escritério no Rio: nacionais, € inadmissivel. Inclusive pe- Catcheur’’, ‘‘e cabera a opinido publi-

Rua da Assembléia, 92, 10° and. la questdo cambial’’, disse Caldas. Sua  ca julgar estas importacoes’’, referin-

CEP 20011 - Rio de Janeiro, RJ opinido & compartilhada por Pedro  do-se a carne radioativa importada du-
Tels.: (021) 242-0297 e 222-1818 ( /~ Paulo Gongalves, criador de charolés  rante o Plano Cruzado. ‘‘O problema é

de Rosério do Sul, para quem “‘este ti- que essas importacdes de carne dop

R
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Quando a populagdo mundial atingiu o patamar de cinco bilhges
de pessoas, Adubos Trevo lancou Somax. Era hora de superar muitas
barreiras na agricultura,

Somax aliou a tecnologia de ponta da Trevo na formulacéo de um
fertilizante completo, combinando os tradicionais macronutrientes
Nitrogénio (N), Fésforo (P) e Potassio (K), com micronutrientes como
Zinco (Zn), Cobre (Cu), Boro (Bo) e Molibdénio (Mo).

NPK mais micronutrientes nos graos, é exatamente o que a ferra
necessita para oferecer 0 maximo de sua capacidade. Por isso, Somax
comprovou sua eficiéncia em diversas regides do Brasil, praticamente
duplicando a produtividade do milho, feijo, trigo, arroz de sequeiro e soja

Somax, hoje, representa 0 maior avanco tecnoldgico no campo.
Muito mais que um adubo, é tranqiilidade para o agriculfor.

- ADUBOS
TREVO




Criticas a classe
politica e ao governo

Mercado Comum Europeu trazem des-
confianca ao setor e chegam no mo-
mento errado, pois esta sobrando car-
ne nos acougues’’, explicou Ciro Ma-
noel de Andrade Freitas, proprietario
do grande campedo polled hereford
‘“Sao Marcos Dueline 2322”°. ‘“Estes
contratos de importacdo foram fecha-
dos no verdao, mas s6 comeg¢am a che-
gar no Brasil agora, em outubro. Sem
duvidas, essa carne importada aviltara
0s pregos da entressafra’’, concorda o
presidente da Associac¢do Brasileira de

Criadores de Aberdeen Angus, Reinal-
do Salvador.

Pesquisas dizem
que bufalo é
viavel no sul

Ao contrdrio do que se pensa, o bii-
Jalo é um animal precoce, estd apto a
conceber a partir de um ano de idade
e ndo tem seu desenvolvimento pon-
deral aferado pela castracdo. Os da-
dos sd@o do Centro de Pesquisa Agro-
pecudria de Terras Baixas (CPATB-
Embrapa), de Pelotas/RS, que cnali-
Sa a adapracdo da espécie ao sul do
Brasil. Conforme o agrénomo Nelson
Lopes da Costa — que hd sete anos
estuda o comportamento de um gru-
po Ide 41 bufalos murrah —, os ani-
mais, criados em campo nativo, de-
monstraram alta precocidade, pois
dpresentaram uma média de 490 qui-
los'aos 2,2 anos de idade (no abate).
Al‘gm disso, as fémeas entouradas aos
dois anos tiveram uma prolificidade
alta, com 85,4 por cento de natalida-
de e intervalo entrepartos de 407 dias,
em meédia. As fémeas de primeira cria
pesaram, na paricdo, 505 quilos, en-
quanto a média de peso ao parir, en-
ire vacas e novilhas, foi de 571 quilos.
Durante as pesquisas, Costa compro-
vou tgmbém a baixa mortalidade da
eéspecie: 2,5 por cento, com a ressalva
de que, nos ultimos trés anos, a mor-
mhd’ade ndo passou de um por cento.

Ja a veterindria Cecilia Damé —
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Sobraram criticas até para as impor-
tacoes de sémen, embora, neste ponto,
haja discordancia de opinides. ‘‘Por
que entra sémen de reprodutor ameri-
cano indiscriminadamente nos reba-
nhos brasileiros?’’, questionava Frei-
tas. ““Os nossos grandes campedes sdo
idénticos aos norte-americanos, com
tanta ou mais qualidade genética que
os de 14, e estamos sofrendo concorrén-
cia desse material importado’’. Ja para
Gomes, a importacdo € fundamental,
pois ai reside um dos segredos para ex-
pandir as racas. ‘‘No caso da charole-
sa’’, diz ele, “‘a impossibilidade de se

4

Yy,

Murrah: 85,4 por cento de natalidade e prenhez no pfin"leiro ano

importar material genético da Franca
esta atrapalhando, pois muitas vezes o
sémen que vem de la ndo serve exata-
mente para oS nossos propositos’’.
Adeus, governo — As maiores criti-
cas, como de costume, foram para a
classe politica e especialmente para o
governo. De acordo com o comissario
Brasil, ‘“‘esta exposicdo demonstra que
o criador, com suas proprias forgas, es-
ta superando as dificuldades do setor,
contra todo o tipo de demagogia politi-
ca. Por décadas’’, diz ele, ‘‘esta previs-
to um plano agricola que nao sai do pa-
pel. O governo promove mudancas re-
pentinas de taxagdes sobre a pecuaria,
faz importacdes inoportunas, diminui
cada vez mais os financiamentos, fal-
tam subsidios e ninguém se preocupa
em fazer estoque regulador de carne na
hora certa. Esta confusido também
ocorre com o café, o feijdo e o milho.
Assim, de produtores, estamos virando

gue analisou 29 bufalas murrah du-
rante trés anos — averiguou que, emni-
bora a literatura afirme que as fémeas
so entram em ciclo aos dois anos de
idade, a bifala ja esta apta a conce-
ber com um ano. ‘O pique das ovula-
¢cdes ocorreu em abril, e as fémeas
que tinham 330 quilos, em média,
com um ano, entraram em cio e con-
ceberam sem problemas’’. A ultima
pesquisa coube a veterindria Carmen
Liicia Bento. Ela comparou trés gru-
pos de jafarabadi: castrados ao nas-

cer, castrados com um ano e ndo-cas-
trados. Segundo Carmem, ndo houve
diferenca significativa entre os pesos
dos grupos. Assim, os criadores po-
dem se trangtiilizar quanto a este as-
pecto. ““Todo esse trabalho’’, finaliza
Costa, “sé vem confirmar mais ainda
que o bufalo é vigvel no Rio Grande
do Sul, e especialmente nos 360 mil
hectares de varzeas que temos, que so
sdo explorados por lavouras de arroz
e passam o resto do ano sem utilida-
de’’. O



importadores. Este ano, a situagcdo se
agravou ainda mais para a pecuaria
gaucha, pois, com a seca, houve um
éxodo de animais para fora do estado.
E os pecuaristas ndo fazem /obby para
defender seus interesses, como ocorre
com tantas categorias profissionais e
de politicos. O que fazemos € traba-
lhar’’. Suas idéias encontram respaldo
nas de Ribas: ‘“‘Nosso produto, a car-
ne, tem precos politicos. Quando acha-
MOs €spaco para Crescer, o gOVerno
pde o dedo na nossa moleira. Ndo po-
demos esquecer que, de cada 100 bois
abatidos, 25 sdo do governo’’. E, con-
forme Salvador, a pecuéria toma, ago-
ra, um bom impulso, ‘“porque apren-
demos a trabalhar sem o governo. Nio
nos falta criatividade para chegar ao
mercado internacional e voltar os in-
vestimentos & produgdo. Veja-se, por
exemplo, o caso da Argentina. ‘‘La’’,
continua ele, ‘‘o governo eleito pelo
povo fez a inflacdo baixar através de
seriedade e credibilidade, em poucos
meses. Isto falta ao governo brasi-
leiro’’. Por este motivo, o dirigente
ndo acredita em resultados através da
Lei Agricola. ‘O pais esta esperando
uma mudanca de Congresso € de go-
verno.”’ e

Ribas: em 100 bois abatidos, 25 vido para o governo
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Intermediério leva precos se mantiverem’’, continua ele,

I d ) ‘‘existe possibilidade de se produzir’’.
O lUcro aa Pecuana Os custos dos insumos, porém, amea-
¢am a atividade. De acordo com Brasil,
apesar de estar cara para o consumi-
dor, a carne ainda esta defasada em re-
lagdo aos seus custos, entre eles os pro-
prios custos financeiros, como destaca
Salvador. E todos voltam a concordar

Milton Nascimento, da santa gertr-  ria cresce na exata medida em que o go- ~ du€ 0 produtor vive uma margem de
dis, indaga: “Como podemos nos pla-  verno diminui sua atuagdo no setor.  lUCro muito estreita, onde o unico fa-
nejar para produzir se trocam secretd-  “‘Os precos de hoje estdo corretos, vorecido € o intermediario. ““Hoje”,
rios da Agricultura e ministro da area  acompanhando o mercado, porque diz Salvador, ‘‘quem ganha dinheiro &
econdmica a toda hora?’’ Assim, todos  ndo ha interferéncia governamental’’,  © frigorifico, que realiza um verdadei-
sdo undnimes em afirmar que a pecuad-  destacd o pecuarista Gomes. “‘Se estes [0 confinamento de carcacas’.

Entre as receitas para fazer frente
aos custos dos insumos, ‘‘precisa haver
diferenciacdo na area industrial entre
carne de primeira e carne de segunda,
entre carne de terneiro e carne de boi
velho, ja que, para o produtor, o prego
pago pelo intermediario € o mesmo, €
no supermercado os precos sdo dife-
rentes’’, recomenda Brasil; ‘‘segurar a
inflagdo e diminuir a taxagdo’’, fala
Nascimento; ‘‘reter a alta dos juros
bancéarios e aumentar o poder aquisiti-
vo do consumidor’’, garante Ribas.

Para o consumidor, alias, ndo res-
tam muitas alternativas: ‘‘carne bovina
€ um produto de luxo, e nio um produ-
to basico’’, explicita Brasil. ‘‘Precisa-
mos aumentar os salarios para sair des-
ta crise de consumo’’, adverte Caldas.
““Enquanto isto ndo acontece, uma
proposta seria incrementar o consumo
de carne ovina — que apresenta custos
menores e um ciclo de producdo mais
i ; rapido —, para atender a maioria da
0s, pois ndo ha interferéncia populagdo’’, finalizou ele. O

»

Gomes e seu campedo: precos atuais da carne estdo corret

- ABMR. Segundo Daher, até 1970 a gurtes, no setor dos laticinios, e o au-
M_arke'hng rural pror?wcﬁo dos produtos, mdquinas e mento da demanda por batata, que
cria nucleo equipamentos agricolas foi uma atri- dobrou nos ultimos anos, em fungdo

2 buicdo do crédito rural. ““Havia tam-  da batata frita consumida em lanches
no SI,II do pals bém uma faldcia que afirmava ser im-  rdpidos, ganhando espago, inclusive,

possivel fazer marketing de commo- do tradicional arroz e feijao’’. Exata-
dities”’, lembra ele. Na verdade, de mente por estes motivos, o dirigente
Por anos a fio, a agricultura do acordo com o dirigente, foi por um considera um desafio retomar a idéia
Brasil viciou-se em usar verbas do go-  destes erros de visdo que o café brasi- de marketing rural entre consumido-
verno. Hoje, ela ja caminha com os leiro ndo conquistou, de fato, o mer- res, comerciantes e fabricantes do Rio
proprios pés e usa o marketing rural cado norte-americano. ‘O mesmo Grande do Sul. “‘A regiao Sul jd pos-
para motivar a demanda por seus ndo aconteceu com o café colombia-  suiu 12 socios na ABMR e hoje tem
produtos. A constatacdo é de Eduar- no, por exemplo. Hoje, o café colom- apenas seis. Ou seja, enquanto alguns
do Daher, presidente da Associacdo  biano é vendido nos Estados Unidos setores crescem, outros ficam na reta-
Brasileira de Marketing Rural com a marca “Indiana Jones’’. As guarda’’. Para reverter tal situacdo, o
(ABMR), na abertura do semindrio mudancas no mercado interno brasi- nilcleo gaiicho — dirigido pela publi-
“Marketing Rural — Um desafio no leiro, porém, ja podem ser sentidas. E  citdria Maria do Carmo Tellechea —
Rio Grande do Sul”, realizado du- o caso da picanha, um corte de carne atuard ndo apenas na drea de produ-
rante a Expointer, e que culminou bovina que surgiu nos ultimos dez ¢do, mas também entre fabricantes de
com a formagéo do niicleo gaiicho da  anos. “E também a ascensao dos io- insumos e comerciantes.
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* LINHA RURAL FIRESTONE.
- AGENTE COLHE O QUE PLANTA.

" - Para plantar, colher e movimentar sua safra, vocé precisa da ajuda de tratores,
implementos e caminhoes: E, € claro, dos pneus que eles usam. : .

Sabendo da ‘¥mportancia destas operagdes, a Firestone, cada vez mais, se
mantém na ponta; investe'em pesquisas, testes e desenvolvimento de sua linha de pneus
especificos para esse tipo de trabalho, e vai 0 mais fundo possivel no conhecimento dos
veiculos e das condigdes brasileiras. Assim. a Firestone pde a sua disposigao pneus de
qualidade superior, mais seguros, resistentes e com desempenho avangado. :

Em se plantando tudo dd. Entdo, plante com a Linha Rural Firestone. E colha

otimos frutos.

Champion GG Champion F-151 Spade Grip Il Guide Grip Rib Implement SAT 2000 UT 2000 ATX 23°

Pneu para terrenos Pneu para terrenos Pneu com barras altas  Pneu dianteiro para Pneu indicado para Radial para elevada Radial para eixos Radial para

secos. Barras baixas  secos. Assentamento  especialmente tratores agricolas rodas livres de tragdo, principalmente  direcionais em pistas  caminhonetes

em 45 para maior equilibrado e uniforme  recomendado para Grande resisténciaa  implementos agricolas em terra, Elevada de ferra e lragao eslrada Em'u 0ra de

estabilidade em sobre 0 solo gragas as  terrenos alagados. derrapagens lalerais e  (recomendado para resisiéncia nas moderada em versoes 215‘;5]83

terrenos inclinados.  barras baixas em 23 facilidade de dire¢do,  colhedeiras, arados, condigdes mais percursosmistos Para 31 x 1{) 50 H' 1 RiGe
enfardadeiras e severas caminhongles, ¢ (Espartivo) 7
carretas) aplicavel em qualquer

eixo

Firestone

A VIDA RODA MELHOR NUM FIRESTONE.




" RIO GRANDE DOSUL

HOJE, O RIO GRANDE DO SUL OCU-
PA UMA POSICAO PRIVILEGIADA
NO CONTINENTE SUL-AMERICANO.
O RECENTE ACORDO DE INTEGRA-
CAO, FIRMADO COM ARGENTINA E
URUGUAI, JA MOSTRA RESULTA-
DOS PRATICOS, PROJETANDO PA-
RA UM FUTURO PROXIMO UMA
COMUNIDADE ECONOMICA TOTAL-
MENTE ABERTA E COOPERATIVA.
EM APENAS 9 ANOS CAIRAO AS
FRONTEIRAS E TODAS AS BARREI-
BRASIL RAS COMERCIAIS, O QUE FACILITA-
¢ RA NEGOCIOS EM TODAS AS

AREAS. IMAGINE AS POSSIBILIDA-

DES DE UMA REGIAO QUE TEM O
MAIOR POTENCIAL DE CONSUMO
DA AMERICA LATINA. COM O RIO
GRANDE DO SUL CENTRALIZANDO
NEGOCIOS ENTRE RIO DE JANEIRO,
SAO PAULO, BUENOS AIRES E MON-
TEVIDEO, OS MAIORES POLOS DE
COMERCIALIZACAO DO HEMISFE-
RIO. TENDO AINDA A VANTAGEM
odi B o : . DESER O UNICO ESTADO BRASILEI-
% PARAGLAI B £ b L EmmiairoCEMNe RO QUE TEM O ATLANTICO DE UM
= : SR SioPwk 0 B “moaeumnsl L ADO E FACIL ACESSO AO PACIFI-

~ CO POR RODOVIA E FERROVIA

PRESTES A SEREM CONCLUIDAS.
POR 1SS0, PODEMOS AFIRMAR
COM PROPRIEDADE QUE AS EM-
e PRESAS SEDIADAS NO RIO GRAN-
c.,,,,,.,,s.. ; : DE DO SUL ESTAO LOCALIZADAS
¥y o EM OTIMO ESTADO. PARA O BAN-

e M Borja DO SUL g  RISUL, ATUAR COMO AGENTE DE

Brasilia

BOLIVIA
Belo Horizonte

Asuncién
PARANA

Salta .?ampa Del Infierno

CHILE _. Reslsléncl.:-: . 2

Curitiba

g8 Encarnacion §

~ SANTA CATARINA

: s-ldas

Florianépol

DESENVOLVIMENTO DESSA RE-
GIAO E MAIS DO QUE UM BOM NE-
GOCIO. E UM PASSO ESTRATEGICO
PA?A O CRESCIMENTO DO NOSSO
PAFS,

antisgo

Buenos Aires

ARGENTINA

'BANCO DO E5TADO DO RI0 GRANDE DO BUL.5 A, L~ |
GOVERNO DO ESTADO DO RIO GRANDE DO SUL - 1989




Charolés

Grande campeido e campedo sénior — ““Sabri-
to Gaiicho Rascal Catcheur'’, criagdo e exposi-
¢do de Adolpho Guerra Gomes, Cabanha Sa Bri-
to, Alegrete/RS.

Grande camped e camped vaca — *‘Azzam 815
Guerra”, criacdo e exposi¢do de Fernando e Ju-
lio de Souza Mazza, Cabanha Santa Maria do Pi-
nhal, Julio de Castilhos/RS.

Totaldevendas. ........... NCz$ 1.095.600,00
Niimero de animais vendidos. .............. 61
Precomédio ................. NCz8 17.960,65

Maior venda — ‘‘Baygorria Inglés 17, da Es-
téncia Rincon de Baygorria S/A,
Durazno/Uruguai, para Luiz Gonzaga Xavier
Marafiga, de Santa Maria/RS,

POr...oivininnnnnns eeeeeens NCz$ 81.000,00

Santa Gertrodis

Grande campedo e campedo sénior — “‘Co-
cha”, criagdo e exposigdo de Eduardo Rocha
Azevedo, Fazenda Santana do Cuiabano,
Valinhos/SP.

Grande camped e camped novilha maior —
“Estela’’, criac@o e exposi¢do de Eduardo Rocha
Azevedo, Fazenda Santana do Cuiabano,
Valinhos/SP.

Totaldevendas ............. NCz8 467.200,00
Nimero de animais vendidos. . . ............ 34
Pregomédio ................. NCz$13.741,17

Maiqr venda — “‘Rafaela 8-70"’, de Nelson de A.
Mar'tano da Rocha, Cabanha Sio Rafael, Sdo
Borja/RS, para Esténcia da Quinta, de Rio Par-

Charolés mocho

Grande campedo e campedo dois anos maior
— “Videz Amadeus”’, criacdo de Caio Cezar
Fernandez Vianna e exposi¢cdo da Agropecudria
Burtet, Santa Bdrbara do Sul/RS.

Grande camped e camped vaquilhona maior —
‘“Vedete da Gléria’’, criac@o e exposi¢do de Da-
rio Estivalet Cdceres e Filho, Cabanha Gldria,
Sdo Vicente do Sul/RS.

Totaldevendas ............. NCz8$ 331.600,00
Numero de animais vendidos . . . ............ 22
Pregomédio . ................ NCz815.072,72

Maior venda — ‘‘Apomedil 140 Iara’’, da Apo-
medil Agropecudria Ltda, Lajeado/RS, para Ge-
raldo Mazza, de Jiilio de Castilhos/RS,

27 Ni CZ’ 45. 000' 00

Nelore

Grande campedo e campedo sénior — ‘‘Dita-
dor da SH”’, criacdo de Mauro Conrado Mesqui-
ta e exposicdo de Gregério Martinez Sanchez,
Estdncia M GRE, Paicandu/PR.

Grande camped e camped vaca jovem —
‘““Koshelya DC POI”, criagdo e exposicdo de
Francisca Campinha Garcia Cid, Fazenda Ca-
choeira, Severina/SP.

Totaldevendas ............. NCz8 282.769,00
Nuamero de animais vendidos. . . ............ 21
Pregomédio ................. NCz8 13.465,19

Maior venda — ‘‘Genética DC”’, de Francisca
Campinha Garcia Cid, Fazenda Cachoeira,

do/RS,por.................. NC2z836.000,00 .

Severina/SP, para José Eduardo Cabral, de
Londrina/PR,por............ NCz$ 34.000,00

Pardo-suvico

Grande campedo e campedo sénior — *‘Pai
Jodo Nelaton’’, criagdo de Paulo V. Branco e
Outros, exposicdo de Vileu Castilhos da Silva,
Cabanha Vilena, Sdo Francisco de Paula/RS.

Grande camped e camped vaca — *‘FR 79 Ivon-
ne B King”’, criagdo de Irineu Pamplona e expo-
sicdo da Agropecudria Raposo Ltda, Cabanha
Raposo, Lages/SC.

Totaldevendas ............. NCz%210.000,00
Niimero de animais vendidos. .............. 29
Precomédio .................. NCz87.241,37

Maior venda — ‘‘Cruzeiro Expoente Greta’’, de
Irene H, H. Treter, Cabanha Suica, de Cruzeiro
do Sul/RS, para Hamilton Alfredo Feldmann,
de Criciuma/SC, por.......... NCz$ 11.200,00

Normando A
Grande campedo e campedo dois anos — “‘Ita-
pitocai Cirus 417, criagdo do Espélio Francisco
Martins Bastos e exposigdo de Luiz Anténio
Martins Bastos, Cabanha Itapitocai, Uruguai-
ana/RS. ‘
Grande camped e camped vaca prenha — “‘Isa-
bel Balandeusse 234", criacdo e exposicdo de
Violeta Parietti S. de Thompson, Cabafia Santa

Isabel, Young/Uruguai.

Totaldevendas ............. NCz8 179.667,00
Namero de animais vendidos. . ............. 36
Pregomédio. .................NCZ84.990,75

Maior venda — “‘Isabel Cigarra 1093, de Viole-
ta Parietti S. de Thompson, Cabaria Santa Isa-
bel, Young/Uruguai, para Alvaro de Melo Car-
doso, de Santa Vitéria do Palmar/RS,

POFe.coreeenannnnesasssacnns NCz$ 15.200,00

Fleckvieh

Grande campedo e campedo sénior — “Hueful
Modelar X128 Solazo”’, Criacdo de Fernando
Fourcade, exposi¢do de Meilen S/A, Buenos Ai-
res/Argentina.

Grande camped e camped vaca — *‘Elianne 10
de Sanbara®’, criagcdo e exposi¢do de Carlos Stei-
ger, Cabanha Santa Bdrbara, Sdo Jeronimo/RS.

Totaldevendas ............. NCz8 166.800,00
Numero de animais vendidos. . . ............ 17
Precomédio .................. NCz39.811,76

Maior venda — ‘“Glicinia da Lapa’’, de Osvaldo
de Lima e Silva, Cabanha da Lapa,
Uruguaiana/RS, para Olavo Almeida Ribas, de
Tibagi/PR,

POPueeenenaannnasorasansns NCz$ 20.000,00

Devon

Grande campedo e campedo sénior — ‘‘Fair-
nington Consort de Sdo Valentin 627", criagdo e
exposicdo de Reinoldes Antdnio Cherubini, Ca-
banha Sdo Valentin, Nova Prata/RS.

Grande camped e camped vaca — ‘‘Rodeio
Colorado Jama 310", criacdo e exposicdo de
Morecy Costa Medeiros, Cabanha Rodeio Colo-

rado, Bagé/RS.

Totaldevendas ............. NCz$ 162.300,00
Numero de animais vendidos. . . ............. 9
Pregomédio ................. NCz$ 18.033,33

Maior venda — ‘‘Fairnington Consort de Sdo
Valentin 627°°, de Reinoldes Anténio Cherubini,
Cabanha Sido Valentin, Nova Prata/RS, para

Consércio Ribeiro Perini e Ferreira, de Cama-
QuUa/RS,por......cccoovvve.. NCz$ 60.000,00

Aberdeen angus

Grande campedo e campedo sénior — ‘*Garu-
pé 0852 Gusto Mr. Angus’’, criagdo de Jodo M.
Linhares e Arthur S. Mascarenhas, exposi¢@o
Cabanha Azul S/A, Quarai/RS.

Grande camped e camped terneira — ‘‘Big
Holly Shocker de Pavdo 256 J88”°, criacdo e ex-
posi¢cdo de Carlos Silva de Albuquerque, Caba-
nha Pavdo, Barra do Ribeiro/RS.

Totaldevendas ............. NCz8 161.168,00
Nimero de animais vendidos. . . ............ 16
Pregomédio ................. NCz$ 10.073,00

Maior venda — ‘‘Garupd 1410 P Drive Sport”’,
da Cabanha Azul S/A, Quarat/RS, para Carlos
Oliveira, Cabanha Boqueirdo, de Santiago/RS,

2 NCz8 18.000,00

Polled héreford

Grande campedo e campedo sénior — *‘Sdo
Marcos Dueline 2322, -criacdo e exposicdo de
Igndcio Bicca de Freitas e Filhos, Cabanha Sdo
Marcos, Alegrete/RS.

Grande camped e camped terneira — ““Azul
5744 Equalizer Justdo 49, criagdo e exposicdo
Cabanha Azul S/A, Quaral/RS.

Totaldevendas ............. NCz8 153.000,00
Niimero de animais vendidos. ... ............ 11
Pregomédio . .... Ceeeeseeenes NCz$ 13.909,09

Maior venda — “‘Garupd 5749 Slew Coringdo
1”’, da Cabanha Azul S/A, Quarai/RS, para
Jodo Carlos Correa Maciel, de Quarai/RS,

T NCz$21.000,00

' Blond d'aquitaine

Grande campedo e campedo sénior — ““Iziq-
hor 2, criagdo de Pedro e Luiz Genro Surrequy
exposicdo de Omilton Ramos Barcellos, Cabq.
nha Santa Bérbara, Bom Jesus/RS.

Grande camped e camped terneira — “‘Spyq
Musa”, criagdo e exposigdo de Igndcio Bicca de
Freitas, Cabanha Sdo Marcos, Alegrete/RS.

Totaldevendas ............. NCz8 124.800,00
Nimero de animais vendidos. . . . ... ... . . . .. 10 |
Pregomédio . ................ NCz8 12.480,00

Maior venda — “‘Cataia da Sertaneja’’, de Bonj.
facio Mendes, Cabanha Sertaneja, Aguq
Doce/SC, para Flori Reflorestamento Ind.
Com. Ltda, de Lages/SC,

Nelore mocho

Grande camped@o e campedo jinior maior —_
“‘Broto de S. Marta’’, criagdo de Cldudio Sabino
Carvalho e exposicdo de Com. Eletrofios A. G
Neves Ltda, Fazenda Bela Vista, Sdo Gq.
briel/RS.

Grande camped e camped vaca adulta —
““Ocorréncia do Uirapuru®, cria¢do de Ruy Mo-
raes Terra e exposicdo de Pedro Monteire Lo-
pes, Fazenda Pitangueira, Itaqui/RS.

Totaldevendas .............. NCz8 4
Numero de animais vendidos.. . . . . . . . .. 2000’ og
Pregomédio ................. NCz8 10.500,00

Maior venda — “Didrio CB”’, de Nivalq

rais do Amaral, Fazenda Piratini, de Sd: Z«T
Gonzaga/RS, para Leo Gaspar Fabrega Loure'z
ro, de Itaqui/RS, por. .. ....... NCz8 16.000 0;
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Transmissao de 12
marchas.

Freio blindado em
banho de éleo. Ajuste
automatico da bitola
traseira (PAVT). traseira (PAVT).

_ Bloqueio do Controle remoto que
diferencial que desliga germite conjugacao
automaticamente por e implementos.
controle remoto. Exclusivo bloqueio

Grande estabilidade. = automatico do
Menor raio de giro. diferencial dianteiro,

Acesso mais facil a que permite operacao
todos os componentes em terrenos mais
mecénicos. Menor dificeis.
custo de manutengio. Disponivel nas

Preparado para versoes 2x2 e 4x4.
grandes trabalhos.

Disponivel nas
versoes 2x2 e 4x4.

Transmissio de 12
marchas.

Freio blindado em
banho de dleo. Ajuste
automatico da bitola

292

Transmissdo com 12
velocidades. Hidraulico
de maior capacidade
de levante.

Freio blindado em
banho de 6leo. Ajuste
automatico da bitola
traseira (PAVT).

Motor turbo: maior
torque, proporcionando
maior forca de tracio,
€OIM Mmenor consumo
de combustivel.

Controle remoto
independente, que
permite conjugacao de
implementos: numa
sé passagem pode
fazer duas operacdes.

Disponivel nas
versoes 2x2 e 4x4.

2390

Transmissdo com
12 velocidades, a mais
elastica em sua classe.
Hidraulico reforcado.
Freio blindado em
banho de dleo, para
maior protecao
contra poeira, Agua e
impurezas. E de grande
durabilidade. Exclusivo
ajuste automatico da
bitola traseira (PAVT),
usando paraisso a
propria forca do motor.

Direcao hidrostatica
original de fabrica, que
proporciona manobras
mais suaves e maior
conforto para o
operador.

Maior producao com
menor consuimo.
Disponivel nas versoes
2x2edx4.
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Transmissio de 8
marchas. Hidraulico
mais forte e duravel.
Freio blindado em
banho de 6leo. Maior
potencla na categoria,
com baixo consumo.
Exclusiva tracio 4x4.
Bloqueio automatico
do diferencial dianteiro,
para enfrentar
qualquer terreno.

Baixo custo de
manutencio.

Disponivel nas
versoes 2x2 e 4x4.

Transmissido de 8
marchas, que permite o
melhor aproveitamento
da poténcia do motor.
Hidraulico mais
resistente. Freio
blindado em banho
de 6leo que impede a
entrada de impurezas.
Unico na categoria com
dire¢do hidrostatica
original de fabrica,
muito mais macia,

e exclusiva tracdo 4x4.

Disponivel nas
versoes 2x2 e 4x4.

MAXION S.A.

FABRICANTE

DOS PRODUTOS m*_m

0 mais forte da
categoria.
Projetado para

mares e cafezais.

ansmissdo de 8
marchas, uma para
cada tipo de trabalho.
Hidraulico que acompanha
as oscilacdes do terreno
e, pela sua robustez,

sibilita utlllza(;ao

e implementos mais
pesados. Freio blindado
em banho de éleo, que dura
a vida toda do trator.
E a maior autonomia:
para menos
para abastecer.

Disponivel
nas versoes,
normal
e estreito.




Ibagé

Grande camped e camped sénior — ‘‘Famoso
de Santa Rita-Preta’, criagdo e exposi¢do de
Cldudio Anténio Bittencourt Caldas, Cabanha
Santa Rita, Santana do Livramento/RS.

Grande camped e camped vaca — ‘‘Rediba
P534 - Vermelha®’, criagdo e exposicdo da Agro-
pecudria Tellechea Ltda, Cabanha Carumbé,

Uruguaiana/RS.

Totaldevendas .............. NCz837.500,00
Niamero de animais vendidos. . . ............. 3
Pregomédio . ................ NCz$ 12.500,00

Maior venda — ‘‘Rediba A1071 do Carumbé-
- Vermelha”’, da Agropecudria Tellechea Ltda,
Cabanha Carumbé, Uruguaiana/RS, para Ca-
rangola Agropecudria S/A, de Sdo Paulo/SP,

POl veuneenanoaannnccnannes NCz8$27.500,00

Limousine

Grande campedo e campedo dois anos —
‘““Apolon de Sdo Luiz”’, criagdo e exposi¢cdo de
Ivo Tadeu Bianchini, Cabanha Sdo Luiz,
Lages/SC.

Grande camped e camped vaquilhona menor
— ““Cibelle de Sdo Luiz”’, criagdo e exposi¢do de
Ivo Tadeu Bianchini, Cabanha Sdo Luiz, La-

Maior venda — *“‘General de Sio Luiz”’, de Ivo
Tadeu Bianchini, Cabanha S3o Luiz, Lages/SC,
para Johannes H. Scholten, de Paranapane-
ma/SP,por..........covoeune NCz$ 13.500,00

Murrah

Grande campedo e campedo sénior — ‘‘Rajah
da Rothak TF”’, criagdo de Thales Gouvea Fa-
gundes e exposicdo de Oly Ribeiro Corleta, Ca-
banha da Concei¢do, Camaqud/RS.

Grande camped e camped vaca adulta — ‘‘Me-
lissa de Arapoti®’, criacdo e exposigdo de Evaldo
Canali, Fazenda Ouro Branco, Taquara/RS.
Totaldevendas .............. NCz$27.800,00
Ndamero de animais vendidos. . . .............. 7
Pregomédio . ................. NCz83.971,42
Maior venda — ‘‘Pedro do Ijiquiqud’’, do Espd-
lio Martim dos Santos Pons, de Uruguaiana/RS,
para Evaldo Canali, de Taquara/RS,

DO . ciieieeneneanasaaaanaanns NCz$9.600,00

Mediterréneo

Grande campedo e campedo sénior — ‘‘Mer-
ciirio da Panorama®’, criagdo e exposigdo de Del-
fino Beck Barbosa, Fazenda Panorama,
Camaqud/RS.

Grande camped e camped novilha maior —
““Alcachofra da Panorama’’, criagdo e exposi¢cdo
de Delfino Beck Barbosa, Fazenda Panorama,

Camaqud/RS.

Totaldevendas .............. NC7z$ 18.720, 00
Ntdmero de animais vendidos. ...............
Pregomédio .............. ....NCz3468000

Maior venda — ‘‘Babu A da Panorama’, de
Delfino Beck Barbosa, Fazenda Panorama,
Camaqud/RS, para Carlos Alberto Falcin, de

Cruz Alta/RS,por. ............ NCz87.200,00
Guzeré
Ndo houve premiagcdo
Totaldevendas. . ...... vereees NCz8 17.000,00

ges/SC.

Totaldevendas .............. NCz$ 33.900,00
Nimero de animais vendidos. . . ............. 4
Pregomédio .................. NCz88. 475, ’

Niimero de animais vendidos. . .............. 2
Pregcomédio ...........c...... NCz$ 8.500,00
Maior venda — ‘‘Fantdstico da Nav”’, de Com.
Eletrofios A. G. Neves Ltda, Fazenda Bela Vis-
ta, de Sdo Gabriel/RS, para José Eduardo Ro-
cha Cabral, de Londrina/PR,

Hereford

Grande campedo e campedo sénior — ‘‘Danza
Advancer 158", criagdo e exposi¢cdo de Daniel
Anzanello, Cabanha Santa Edwiges, Sdo Lou-
rengco do Sul/RS.

Grande camped e camped terneira — ‘“‘Danza
Almirante 279", criagdo e exposi¢do de Daniel
Anzanello, Cabanha Santa Edwiges, Sdo Lou-

rengo do Sul/RS.

Totaldevendas ......... .....NCzSI.SwOOO
Ntmero de animais vendidos. ................
Pregomédio ........... veeeo . NCz8 15.000,00

Maior venda — ‘‘Pedregulho T233"’, de Ney
Floriano de Faria Correa Filho, Cabanha Pedre-
gulho, Uruguaiana/RS, para Natercia de Olivei-
ra, de Sdo Francisco de Assis/RS,

shorthorn

Grande campedo e campedo sénior — “‘Ibiro-
caf Estrabulega 076 Vermelha’’, criagcdo e exposi-
¢do de Thales Medeiros Ferreira da Costa, Caba-
nha Ibirocat, Alegrete/RS

Grande camped e camped vaquilhona maior —
““Austin 42 da Santa Maria Rosilha”’, criagcdo e
exposigdo de Florindo Torres Simdes, Cabanha
Santa Maria, Rio Grande/RS.

Totaldevendas .............. NCz$ 15.000,00
Nimero de animais vendidos. . .............. 1
Pregomédio ................. NCz$ 15.000,00

Maior venda — *‘Ibirocaf Estrabulega 076 Ver-
melha’’, de Thales Medeiros Ferreira da Costa,
Cabanha Ibirocaf, Alegrete/RS, para Aramis
Margal, de Rosdrio do Sul/RS,

DOTo.eeienrananennronanennes .NCz8 15.000,00
indubrasil
Ndo houve premiagdo.
Totaldevendas ............... NCz$ 9.600,00
Nidmero de animais vendidos. . .. ............ 1
Pregomédio .................. NC:z89.600,00

Maior venda — ““Clarim 71°*, de Ardilo Arnhold
Agropecudria, Fazenda Bela Vista, Encruzilhada
do Sul/RS, para Enio Klafke, de Candeléria/RS

POP..eeneeetieaianssnsnases NCz$9.600,60
Jafarabadi
Ndo houve premiagdo
Totaldevendas ............... NCz$ 9.000,00
Nimero de animais vendidos. . .............. 2
Pregomédio .................. NCz$ 4.500,00

Maior venda — Leéncw do Ijiquiqud’’, do Es-
polio Martim dos Santos Pons, Fazenda Flores-
ta, Uruguaiana/RS, para Manoel Osdrio Luzar-
do de Almeida, de Uruguaiana/RS,

POF..iiiiaiananrncnnnns ....NCz5 4.800,00
Gir mocho
Ndo houve premiagdo.
Totaldevendas ............... NCz$ 5.000,00
Niimero de animais vendidos.. ... . ............ 1

Pregcomédio .................. NCz$ 5.000,00
Maior venda — “‘Troféu Piratini’’, de Oreste A.
Amaral, Fazenda Piratini, de Sdo Luiz
Gonzaga/RS, para Anténio Angelo Michelon,
Sdo Marcos/RS, por........... NCz$ 5.000,00

Canchim

Grande campeéo e campedo sénior — ““Lord
da Sdo Cyro?’, criagdo e exposigdo de Cecy e Hé-
lio G. Leal, Cabanha Sdo Cyro, Sdo Borja/RS.

Grande camped e camped vaca — ‘‘Azaléia da
Verde Amarelo’’, criagdo e exposi¢do de Anor de
Alencastro Friedrich, Cabanha Verde Amarelo,
Gravatai/RS.

Sem vendas oficiais.

Chianina

Grande campedo e campedo sénior — “‘Daniel
de Santa Mdrcia”’, criacdo e exposi¢do da Orga-
nizacdo Imobilidria Princesa do Lar S/A, Caba-
nha Santa Mdrcia, Santo Anténio da Patru-
lha/RS.

Grande camped e camped vaca — “‘Acaré de
Santa Mércia®’, criagdo e exposi¢do da Organiza-
¢do Imobilidria Princesa do Lar S/A, Cabanha
Santa Mdrcia, Santo Anténio da Patrulha/RS.

Sem vendas oficiais.

Marchigiana

Grande campedo e campedo sénior — *‘Deni-
zard do Crioulo”’, criagdo de Delta Borges Hen-
riques e exposicdo de Sucessores de Luiz Henri-
ques, Cabanha Crioulo, Guaiba/RS.

Grande camped e camped vaquilhona maior —
“Didi da Centaurus®, criagdo e exposi¢do da
Editora Centaurus Ltda, Rancho Centaurus, Sdo
Francisco de Paula/RS.

Sem vendas oficiais.

Pampeana

Grande campedo e campedo dois anos —
“Pampiano de Santa Angelo D1, criacdo e ex-
posi¢do do Espéblio de Elza Rosat Bastos, Caba-
nha Santo Angelo, Uruguaiana/RS.

Grande camped e camped terneira — ‘‘Santa
Clara 38-599°°, criacdo e exposi¢do de Ruben Sil-
veira Vasconcelos, Cabanha Santa Clara, Rosé-
rio do Sul/RS.

Sem vendas oficiais.

Red poll

Grande campedo e campedo dois anos — *‘Co-
lorado Musketeer 096°°, criagdo e exposi¢do de
Silvio Domingues Alves, Cabanha Colorado,
Alegrete/RS.

Grande camped e camped vaca — *‘Patriarca
Pinpur da Sdo Chico”’, criagdo e exposi¢do de
Sérgio Tadeu Mendes dos Santos, Cabanha Sdo
Chico, Agua Doce/SC. .

Sem vendas oficiais.

Tabapué

Grande campedo e campedo bezerro — **Apa-
che da Rond”, criacdo e exposicdo de James
Alessander Velho, Fazenda Rondinha, Bom
Jesus/RS.

Ndo houve grande camped.

Sem vendas oficiais.
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Foise o tempo das vacas magras.

Chegou o Farelo de Soja Olvebasa.

Esta é a melhor noticia para pe-
quenos, médios e grandes produto-
res de racao.

E também para avicultores, bo-
vinocultores, suinocultores e cria-
dores de animais em geral.

J4 esta no mercado o Farelo
de Soja Olvebasa.

Este é o primeiro produto do
género fabricado na Bahia.

Como todo homem do campo
sabe, o farelo de soja é a fonte de

——,

—

A kn'..','

. 3

proteina mais barata, para uma ra-
¢do balanceada.

E o farelo de soja mais barato
que existe agora € o produzido pela
Olvebasa, em Barreiras, no oeste
baiano.

Com o Farelo de Soja Olvebasa,
acabou-se o tempo das vacas
magras.

Para todos os animais e tam-
bém para os seus agora felizes
criadores.

Antes de comprar,
fale com a gente.

Divehasa

LERS VEGETAIS DA BANIA 8.0,

Uma empresa da terra,

Escritério: Av. Manoel Dias daSilva, 1512- Pituba- CEP. 41.830- Salvador-Ba. - Tel.: (071) 248-6500- Telex: 760031 - Fibrica: Rodovia 020/242 - Km 604 - CEP. 47.800- Tel.: (073)811-1418- Telex: 725566
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GADO LEITEIRO

Hora da fervura

A politica
realista de
precos e o
descarte de
matrizes no
ano passado
qualificaram
o setor onde
sobram
investimentos

s reajustes periodicos nos pre-

¢os do leite e os investimentos

crescentes no setor estdo se
refletindo diretamente na comercializa-
¢30 de animais nas feiras. Foi o que
ocorreu na Expointer tanto com a re-
presentacdo de holandés como de jer-
sey. ““Prova disso esta no resultado do
leildo de elite’’, frisa Lair Anténio
Squza, presidente da Associacio Brasi-
leira de Gado Holandés, acrescentando
que foi batido o recorde nacional da
raca.

As médias que oscilavam em NCz$
30 mil antes de Esteio chegaram a ser
superadas na Expointer. Com os resul-
tados investidos na melhoria geneética
do_s machos e a elevagio dos precos dos
animais puros, Lair Souza acredita que
nos proximos cinco anos ja vao apare-
Cer os primeiros sinais desta conscienti-
zacdo. ““Neste periodo’, espera, “‘a
producdo devera aumentar dos cerca
de dois litros/vaca/dia para algo proxi-
mo dos cinco, tornando o pais auto-su-
ficiente na producio’’,

34 - SETEMBRO 1989

Se depender da chancela internacio-
nal o Brasil realmente estad no bom ca-
minho. O especialista da Holstein As-
sociation dos Estados Unidos, James
Zarndt — que pela quinta vez esta no
pais para participar de Esteio — consi-
dera visivel a melhora da qualidade dos
animais. O uso da inseminacdo e de

0O jurado
canadense

Brian Sayles
teve dificuldades
em escolher

o melhor jersey

técnicas mais apuradas, segundo ele, ja
esta aparecendo no rebanho brasileiro.

Padrao mundial — Para o norte-
americano o objetivo da associagdo €
buscar um padrdo mundial para a raca
através da genética. ‘“Assim’’, justifi-
ca, ““‘um animal seria bom em qualquer >



GASTOXIN & um inseticida eficaz no combate
dos insetos em cereais, graos oleaginosos,
graos leguminosos seco, graos de café, graos
secos alimenticios, farinhas, produtos vegetais,
alimentos elaborados, frutas secas, etc.

O expurgo, que € uma etapa fundamental para
0 perfeito armazenamento, consiste na
operagao de encerrar 0s produtos a serem
conservados, em ambiente vedado
hermeticamente, onde sera introduzido

0 GASTOXIN, visando o combate total das
pragas, conservando o grao em bom estado
para comercializagao e consumo.

O produto GASTOXIN podera ser aplicado,
conforme os Ttens anteriores descritos,

a qualquer tempo, em ndmero necessario

e a qualquer época, segundo as normas

de fumigagao com FOSFINA. v

E 0 mesmo produto amplamente conhecido, porém em
forma de pasta, uma exclusividade mundial da CBL.
Com este produto, a eficiéncia incontestavel do
Fosfeto de Aluminio também passou a ser aplicada as
culturas dos citricos e outras frutiferas, onde a agao
extremamente danosa das brocas dos troncos e
galhos é 100% eliminada através do uso da pasta.

GASTOXIN é apresentado em 6 formas:
pastilhas, pastilhas chatas, pastilhas redondas, Sachet, Chain
e na forma de pasta.

[ ]
GASH BERNARDO LTDA. CEP 1060 5B To.- (0132) 308317 Thc: (131300

= CBLS e 9394 CBLS - Fax.: (0139) 43993.
QUIMICA — METALURGICA

. LAFRAIA




O holandés rendeu.
E o jersey vendeu

parte do mundo’’. Os dados apresenta-
dos por ele sdo expressivos. A lactacdo
meédia nos Estados Unidos é de 7.700
quilos/vaca/ano, significando 25 Ii-
tros/animal/dia. Zarndt aproveita pa-
ra fazer o seu lobby, ressaltando que 90
por cento do rebanho leiteiro no seu
pais — o equivalente a 10 milhdes de
cabecas — é da raca holandesa.

A representac¢do da raga na Expoin-
ter contou com 400 dos 538 animais
inscritos, comprovando, para José
Luiz Rigon, diretor da Associagdo
Gatucha dos Criadores de Holandés
que ‘‘so ficaram expostos os exempla-
res de qualidade’. O principal para o
técnico € que a evolugdo da raca pode
ser melhor observada nas categorias jo-
vens, onde despontaram animais com
boa capacidade, caracterizacdo leiteira
e muito boa aparéncia, o que para Ri-
gon demonstra que o produtor se pro-
fissionalizou de vez.

Comercializacdo — Também esti-
mulada pelos bons precos do leite, a
raca jersey foi a que mais vendeu na
Expointer, 87 animais contra 54 da ho-
landesa. O proprietario da grande cam-
ped da raga, José Ronald Bertagnoli,
da Sementes e Cabanha Butia, de Pas-
so Fundo/RS explica a boa performan-
ce nas vendas, afirmando que o merca-
do hoje é comprador. Entretando, ele
lastima que o Rio Grande do Sul come-
¢a a ser questionado em termos de ex-
portador genético de jersey, pois nao
estd acompanhando a evolugdo regis-
trada nacionalmente.

Mas nem todos concordam com isso.
O jurado Brian Sayles, da Associacédo
Canadense de Jersey, que pela primeira
vez vem ao Brasil, considerou o plantel
apresentado na exposi¢ao de alto nivel,
recordando que foi realmente dificil
decidir qual o melhor animal em varias
categorias pelo excelente stand da raga.

TOEIRA ELETRONICA
B VIGIPEST ...

Dispositivo eletroenergético de
controle de roedores nocivos

Vigipest ® & um equipamento eletrénico que extermi

nas e camundongos através da emissdo de Ondasngigtamraehzsrbréatgg;a-
sem causar danos aos seres humanos, animais, vegetais, solo e suf;'_'
solo. E indicado tanto para areas abertas quanto para ar,nbientes f
chados em industrias, lojas comerciais, depdsitos, fazendas, silos h:-
ras e todos os tipos de espagos urbanos e rurais. Vigipest ® ;ipresénta
um consumo minimo de energia. Seu campo de emissao de Ondas Eletroenergéticas nao &
alterado por obstaculos, como rochas, lagos e edificagées, o que Ihe garante uma eficiéncia
de 100% no exterminio de roedores nocivos.

NAO E TOXICO, NAO POLUI

E NEM E ULTRA-SONICO 0 UNicg Tes
e néo interfere em outros aparelhos elétricos e eletronicos. péj‘;ﬂﬂugg"o
* protegemos: Areas fechadas até 200m2. EMPRES A Wy ORES
Areas abertas até 600m?. ClONag

e Possui vida ttil de no minimo 5 anos e garantia total de 1 ano.

Industrializado por patente por:

ROCHSIL - Com. Ind. Imp. e Exp. Ltda

Matriz: Rio de Janeiro e Rua da Lapa, 65 - Grupos 201/207 - Sobreloja
CEP 20021 - Tels.: (021) 242-4255 e 242-4482
* Direitos assegurados por patente de invengéo
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O vice-presidente da Associagdo Na-
cional dos Criadores de Jersey também
é desta opinido. Anténio Carlos Pi-
nheiro Machado entende que a raga
atravessa um momento de expansdo e
de investimento. Lembra que em junho
foram importados 2,4 mil animais dos
Estados Unidos e Canada para melho-
rar o rebanho brasileiro.

Zarndt, na Holstein: em busca do padrao
mundial

CLASSIFICACAO

Holandés

Premiagdo

Grande campedo e campedo sénior — “‘Sdo
Dionisio Warden Juros®’, criacdo de Fausto
Amado Jr. Gongalves e exposigdo de Ddcio Pai-
va Cunha Sobrinho, Fazenda Santa Rufina,
Santana do Livramento/RS.

Grande camped e camped vaca cinco anos —
““Anay Zagaia Rockman Astronaut”’, criagdo de
Ernesto Margues Silveira Neto e exposi¢do de
Adahyr de Oliveira, Cabanha Nossa Senhora de
Fatima, de Estdncia Velha/RS.

Totaldevendas. ........... NCz§ 1.203.100,00
Numero de animais vendidos . . ............. 54
Pregcomédio ................. NCz$22.279,63

Maior venda — ““Tucand Trevinha Jéia’’, de Dd-
cio Paiva Cunha Sobrinho, Fazenda Santa Rufi-
na, Santana do Livramento/RS, para Manoel
Pillo Vales, Rio de Janeiro/RS,

PDOTIN N e ovin siitinmeimiminsrimsnss 5550 NCz$ 180.000,00

Premiagdo

Grande campedo e campedo sénior — “‘Bom-
bacho Cassie T. do Butid’’, criagdo de Belchior
Silva Dias, exposi¢cdo Fernando Miiller, Cabanha
Opa Oma, Pelotas/RS.

Grande camped e camped vaca (rés anos —
““Granclare MI Fan Star 57 T”’, criagdo Belchior
Silva Dias, exposicdo de Sementes e Cabanha
Butid Ltda, Cabanha Butid, Passo Fundo/RS.

Totaldevendas ............. NCz§ 975.000,00
Niimero de animais vendidos . . . ............ 87
Precomédio ................. NCz$ 11.206,00

Maior venda — “‘Butid 22-86 Gemini Valory™',
da Cabanha Butié Ltda, Passo Fundo/RS, para
Sérgio José A. Neves, Cangugu/RS,

DT e s Hisions bl e S oS BT NCz$ 36.000,00
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Minoru Takano,

4 cinco anos, quem pensasse em plantar

soja na Bahia seria chamado, no mini-

mo, de aventureiro. Hoje, o menos que
se pode dizer ¢ que a aventura deu certo. E a
responsavel pelo pioneirismo foi a Cooperativa
Agricola de Cotia. Presente desde 1973 na zona
dos cerrados, com o assentamento de um grupo
de agricultores na regido de Sdo Gotardo, em
Minas Gerais, a partir da década de 80 muitos
associados da cooperativa passaram a pensar
em investir na Bahia. Ndo havia, porém, qual-
quer infra-estrutura, como afirma o diretor de
Relagdes Externas, Minoru Takano..

Assim mesmo, alguns cooperados compra-
ram lotes de 5.000 a 10.000 hectares, até que,
em 1984, a Cotia decidiu instalar no distrito de
Mimoso, municipio de Barreiras, um nicleo de
coloniza¢do. O projeto abrange uma area de
500.000 hectares, dos quais 100.000 hectares ja
estdo sendo plantados com soja e milho. Com
uma produtividade média de 1.800 quilos por
hectare nas duas culturas, o gue pode ser consi-
derado bom, j& que sdo solos pobres em mine-
rais e nutrientes organicos, isso representa uma
produgdo de 180.000 toneladas de grdos.

‘Onde armazenar toda essa safra, numa vasta
regido praticamente isolada? Essa foi uma das
preocupagdes da Cotia e, como tradicional-
mente ocorre nos demais pontos onde 0s co0-
perados se dedicam ao plantio de alguma cultu-
ra, recorreu a Kepler Weber. Foram instaladas
unidades de armazenagem, compostas de silos,
secadores, moegas, correias transportadoras,

diretor de relagdes

externas da Cotia

enfim todos os equipamentos necessarios a boa
estocagem da colheita. Posteriormente foi im-
plantada também uma Unidade de Beneficia-
mento de Sementes (UBS), ja que era indispen-
savel armazenar as sementes que sdo ali produ-
zidas e vendidas para outros estados brasilei-
TOS.

INDUSTRIA

Ainda ndo existe uma industria de esmaga-
mento de soja da Cotia na regido e, dessa for-
ma, toda a produgio tem de ser transportada
para o Triingulo Mineiro ou Goias, proximo a
Brasilia, segundo informa o diretor Minoru
Takano. Ele acrescenta que a estrutura dispo-
nivel atualmente ainda ¢ precaria, pois a ener-
gia elétrica sO agora comega a chegar a Mimo-
so, e mais ao norte, em Ouro Verde, ainda le-
vard no minimo dois anos.

Devido a isso, a importéncia da Cotia cresce
ainda mais, pois os associados dependem dela
nfo so para plantar a safra, mas também para
vendé-la. A Cooperativa presta assisténcia téc-
nica, orientagdes para a obtencdo do crédito
rural, recebe e comercializa a produgdo em no-
me dos associados. Da ainda uma assisténcia
médica ao produtor e seus familiares. Para is-
so, mantém a Sociedade Beneficente Cooper-
cotia, que reembolsa praticamente a totalidade
das despesas. A Cotia conta com outros benefi-
cios, tais como restaurantes, linhas de &nibus
proprias e ambulatorios.

Cotia e Kepler Weber mudam
panorama do cerrado baiano

TRABALHO SOCIAL

Ha ainda um trabalho com a familia do coo-
perado, de cunho pedagogico e social. As espo-
sas dos associados, congregadas em Departa-
mentos de Senhoras, e seus filhos, reunidos nos
Departamentos de Jovens, recebem cuidadosa
a{;sisl‘encia educativa e de promogao social, que
visa a estreitar seu relacionamento com a Coo-
perativa. Isso serve também para despertar a
cpnsc1entim950 dos jovens a respeito da filoso-
fia do cooperativismo e prepara-los para suce-
derem os mais velhos, quando chegar o seu
tempo.

Com toda essa estrutura, vem crescendo a
e:ltpansﬁo da Cotia no Cerrado brasileiro, re-
gido que representa 25 por cento do territdrio
nacional. Uma das primeiras instalagées cons-
truid_as na Bahia foi a Estacdo Experimental
localizada em Ouro Verde. Ali sdo pesquisadas'.
as variedades de soja e de milho, bem como de
outras culturas, que depois serdo usadas pelos
cogperativados. Esse suporte técnico e de pes-
quisa ¢ indispensavel, pois os solos de cerrados
sdo pouco conhecidos.

Sob métodos tradicionais, o solo dos cerra-
dos é improdutivo, mas quando adequadamen-
te tratado e restaurado, com o uso de tecnolo-
gia moderna, torna-se capaz de produzir ina-
meras culturas, como soja, milho, arroz e tri-
go. Na Bahia vem-se produzindo atualmente
apenas soja e milho e esta cultura tem uma lj-
mitagdo que ¢ a distdncia dos centros de consu-
mo, _]é.. que o transporte para longas distancias
tornaria o frete — e por conseguinte o preco fi-
nal — muito alto. Dessa forma, é a soja que
predomina, embora este ano a area nio deva
ser elevada, segundo Takano, devido a falta de
financiamento.

NOVO PANORAMA

Mas hoje o panorama do cerrado baiane
mudou totalmente. Na estacio das chuvas que
se estende de outubro a abril, a terra com:*:s;a a
receber a semente das inameras lavouras que
vido dar um toque diferente a antiga pa.isaggm
Ao mesmo tempo, os silos e os armazéns que se
espa‘iham por Barreiras, Sdo Desidério, Cor-
rentina e outros municipios transforma}am
visual daquela regifo. Na base de todo esse d "
senvolvimento, duas empresas estio juntas l-?é;
muito tempo: a Cotia e a Kepler Weber,

A qooperativa, que possui atualmente 17 500
associados, estd presente em 15 estadog bE i
leiros, com 90 nicleos que abrangem pessam-
de mais de 30 nacionalidades, mas onde 60 .
cento sdo de japoneses ou seus descendenl:)or
Em todos eles, a producdo de grios é em totes.
de 600.000 toneladas, fora os hortigranjei: o,
ovos e aves, num total de mais de 200 prod i
com que trabalha. e

Dando o apoio para o armazena
produgdo esta a empresa gavicha K:]pﬁgio\\?egsa
que, com suas fabricas em Panamb; filia'e =
sete estados brasileiros, mas cobrindo tolcs! =
territorio nacional, tem-ajudado os prodyg R o
ndo s6 da Cotia, mas de outras cooperativores
empresas brasileiras a guardar bem a colh oy
contribuindo para evitar as perdas com G
de armazéns adequados. a/falta

—




CHEGOU!
O HERBICIDAF
EM QUALQUER ESTAGI(

VERDICT* é o mais
eficiente herbicida
poés-emergente para o
controle das gramineas
na soja, no Plantio

— : : , - Direto ou no
VERDICT* controla as gramineas em qualquer estagio, desde Convencional. Testado

0s iniciais até os mais avangados, o que proporciona muito 7
mais seguranca e tranquilidade ao sojicultor, tanto no Plantio CcOom sSuUcCesso em varios
Direto como no Convencional. paises, VERDICT* tem

Podendo ainda ser aplicado em areas menores

e somente quando necessario. comprovada eficiéncia

POS-EFICIENTE
NA SELETIVIDADE

VERDICT* & totalmente seletivo a soja, o que o torna altamente
seguro. E gracas a sua Rapida Absorgao, pode ser aplicado até
uma hora antes de chuvas pesadas sem afetar a sua
comprovada eficiéncia.

VERDICT.

HERBICIDA

OHERBICIDA POS-EFICIENTE

DOW PRODUTOS QUIMICOS LTDA. - Escritorio Central: Sao Paulo (SP) - Rua Alexandre Dumas, 1671 - 42 andar, ala C - CEP 04717 - Chéc. Sto. Anténio - F



VERDICT.
0S-EFICIENTE
) E NA ACAO RESIDUAL.

no controle do
Capim-colchao, Capim-
marmelada, Capim-arroz,
Capim-pé-de-galinha,
Capim-carrapicho

e outrosl . ., ais ,_ L '-' A Y ,, b eta Suefl o' riy Ro% LY L. '
: racas a sua Acao Residual, gue controla as gramineas por até
Apllque VERDICT* e 40 dias, e sua compatibilidade com herbicidas para folhas
comprove sua largas, VERDICT* pode ser aplicado entre o 15° e 20° dia apos
eficiéncia ou melhor o plantio, juntamente com o herbicida para folhas largas,
b '}

evitando assim a competicao com o mato e uma segunda
entrada de maquinario na lavoura, o que proporciona maior
produtividade e economia ao sojicultor.

POS-EFICIENTE
NA ALTA EFETIVIDADE
NA ACAO SISTEMICA.

sua poés-eficiéncia.

VERDICT* & altamente efetivo, ou seja, age com menor
quantidade de principio ativo por hectare e gracas a sua Acao
Sistémica, elimina a parte aérea e raizes das gramineas.

xﬂ‘“ ) Q E *
5\\‘

Agroquimicos

ne: PABX: (011) 546-9122 - Telex: 014 22162 - DOWQ BR - Londrina (PR) - Av. Higlendpolis, 70 - 92 andar - sala 94 - CEP 86020 - Fone: (0432) 23-1417

* Marcas de The Dow Chemical Company




[ CLASSIFICACAO |

Crioulo
Premiagdao
Grande campego —

: Aculeo Tapabocg”
4564), criacdo Criadero Aculeo S.Ai.’ Sac:f;erg;ori

;ioafs Cig:,aaxpo;m por Bethy Flavio Ventura e Fi-
L ncia Iracema do I.
P R 0 Lageado, Campos do
Grande camped — “Bordona S
: ombra®’ (box
4905), criada e exposta por Bayard B, Jacques e

Luiz C. Albuquerque, Cabanha M, i =
guardo/RS, i et

Totaldevendas. . .. .. ... ... NCz§ 2.450.400,00
Nimero de animais vendidos.. . . . .. ... .. . 95
Precontédio.. s S NCz$25.793,68

Maior venda — ‘BT Brazdo do Junco *, criagdo
e exposicdo Junco Agricultura e Pecudria S.A.
Estdncia do Junco, Uruguaiana/RS, para Rober-
to Magalhdes Sufie, Cabanha Penharol, Ba-

BELRS DO v T . L e B A NCz8 188 mil.
Quarto-de-milha
Premiagdo

Grande campedo e campedo macho — “‘Coult
Daddy’’ (box 5082), criagdo de Ademar Silva Pe-
reira, exposicdo de Valtoir Ferreira da Silva, Ha-
ras Gravatai, Gravatai/RS.

Grande camped e camped fémea — ““‘Lady Dee
Fantastic”’ (box 5106), criagdo e exposicio de
Vasco da Costa Gama, Fazenda Bom Fim, Guai-
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Ui i
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g n y=1 S .
)

a

il

ba/RS.

Totaldevendas. . .......... NCz$ 1.779.200,00
Numero de animais vendidos. .............. 41
Precomédio ................. NCz5$ 43.395,12
Maior venda — ‘‘Juanita Gold Love’ (box

5133), criagcdo e exposi¢do de Gianni Franco Sa-
maja, Sdo Paulo/SP, comprada pela Parceria
Ottoni Piffero Monteiro e Filhos, Haras Fonte
Rica, Itaqui/RS, por ............ NCz$ 200 mil

Ponei
Premiacdo

Grande campedo — “Machdo do Recreio’’
(box 5290), criacdo de Luiz Gonzaga Martins,
exposicdo de Alfredo Hélio R. Padovan, Botuca-
{u/SP,

Grande camped — “*Beatriz do Bom Fim (box
5330), criagdo de Vasco Costa Gama, exposicdo
de Flavia L. da Costa Gama, Fazenda do Bom
Fim, Guaiba/RS

Totaldevendas ............. NCz§ 118.900,00
Nirnero de animais vendidos. . . ............ 21
Precomédio .................. NCz$ 5.661,00

Maior venda — “‘Cola Branca do Bom Fim’’
(box 5319), de Andréa L. da Costa Gama, Fazen-
da Bom Fim, Guatba/RS, para Nilton Ribas de
Oliveira, Montenegro/RS, . .... NCz$ 12.000,00

Appaloosa
Premiagio
Grande campedo — “MR Boy Grandstander
265" (box 5354), criacdo de Ricardo de Gasperi
Bumbanati, exposigdo de Carlos R. Cord, Ran-
cho Refugio, Viamdo/RS.

Grande camped — “‘Electric Blue’’ (box 5387),
criacdo e exposicdo de Sérgio Valente Withers,
Haras Curitiba, Curitiba/PR.

Totaldevendas .............. NCz§ 84.300,00
Numero de animais vendidos. . .............. 8
Precomédio ................. NCz$ 10.537,50

Maior venda — “‘Indian Jet Ja'’ (box 5359), de
Luiz Virgilio A. Xavier, Pelotas/RS, para Jodo
Batista di Primio, Jaguardo/RS,

SR il P e AR TN Sin M NCz$ 24.750,00

Premiacao

Grande campedo e campedo cavalo — “E3C
Tamarack das Cinzas’’, criagdo e exposi¢do de
Paulo Crespo Ribeiro, Fazenda Trés Capoes,
Capdo do Ledo/RS.

Grande camped e camped potranca — “‘Aline
das Cinzas’’, criagdo e exposicdo de Paulo Cres-
po Ribeiro, Fazendas Trés Capdes, Capdo do
Ledo/RS.

Totaldevendas .............. NCz$ 28.500,00
Numero de animais vendidos. ............... 3
Precomédio .................. NCz$ 9.500,00

Maior venda — ‘““Acdcia das Cinzas”’, de Paulo
Crespo Ribeiro, de Capdo do Ledo/RS, para
Marco Aurélio Vasconcellos, de Guaiba/RS,

Porae L e, e R LB NCz$ 12.750,00

Percheron

Premiagdo

Grande campedo e campedo cavalo — “'Ora-
teur do Itapororo 30" (box 5259), criagcdo de
Nestor Moura Jardim Filho, exposicdo de Sérgio




esmo com a obtengdo de
um maior nimero de baias
no Parque Assis Brasil, em
Esteio/RS, uma conquista para os cria-
dores ligados ao Clube do Cavalo, o de-
sempenho das racgas eqiiinas na XII Ex-
pointer deixou a desejar. Com excec¢do
do crioulo, que ha muito tem seu espago
garantido, e do quarto-de-milha, que
mostrou como ¢ facil fazer bonito, as
demais ragas, apesar da excelente quali-
dade dos animais expostos, nio tiveram
nenhum destaque em particular. Dentre
as outras racgas, houve espago comercial
somente para os poneis, cavalos appa-
loosa, morgan e percheron. Deste ulti-
mo, apenas um exemplar foi comerciali-
zado, fora de leildo, por NCz$ 4.500.
Ja o leildo conjunto de pdnel, appa-
loosa e morgan ficou muito aquém da-
quilo que Esteio representa, ndo em nivel
de exposi¢do, mas de comercializacéo.
Passaram em pista 17 poneis, dos
quais apenas nove foram vendidos, to-
talizando NCz$ 78 mil, média de
8.666,00. Os trés morgan apresentados
foram vendidos por NCz§ 28,5 mil,
média de NCz$ 9,5 mil e, de appaloo-
sa, sO seis dos 14 animais colocados a
venda trocaram de dono. A arrecada-
¢do total foi de NCz$ 112,5 mil, perfa-
zendo uma média de NCz$ 18.750.
Também foram ofertadas uma cober-

L. Saint Pastous, Itapororo, Alegrete/RS.

Grande camped e camped égua — “*Safira do
Itapororo 317 (box 5261), criagdo e exposigdo de
Nestor de Moura Jardim Filho, Itapororo, Ale-
grete/RS.

Totaldevendas ............... NCz$4.500,00
Niumero de animais vendidos. . . ............. 1
Precomédio .................. NCz§ 4.500,00

Maior venda — ““Traful Castilla 5°’ (box 5260),
de José Pardo Santayana, Uruguai, para Jair
Menezes/RS, por.............. NCz§ 4.500,00

Mangalarga paulista

Premiagdao

Grande campedo e campedo cavalo sénior —
“Homero da Serra’’, criado por Clodoaldo An-
toniello e exposto por J. H. Agropecudria, Haras
JH, Novo Hamburgo/RS.

Grande camped e campea égua sénior — ““Né-
voa JO', criagdo e exposi¢cdo de José Osvaldo
Junqueira, da Fazenda Santa Amélia, de Sao Jo-
sé do Rio Pardo/SP.

Sem vendas oficiais.

Jumento péga
Premiagdo

Grande campedo e campedo cavalo — “‘Gas
Imperador”, criacdo de Gastdo Ribeiro de Oli-
veira Resende e exposi¢do de Wilson Broch-
mann, de Itaquirai/MS.

Grande camped e camped égua — “‘Abelha
Maab"’, criacdo e exposicdo de Marco Anténio
Andrade Barbosa, de Uberaba/MG.

Sem vendas oficiais.

tura do grande campedo deste ano, MR
Boy Grantstander, por NCz$ 1,5 mil e
trés do garanhdo Absarokees Special
Ors, uma por NCz$ 750,00 e as demais
por NCz$ 900,00 cada uma.

O quarto-de-milha, segundo Vasco
da Costa Gama, presidente do Nucleo
Sulino da ABQM, onde a raga se faz
representar o sucesso € garantido, tal a
beleza e versatilidade do animal. Este
ano, a participagdo em Esteio foi de
130 exemplares, 86 a mais do que no
ano passado. Costa Gama garante que
a raca esta deslanchando e ‘‘sua liqui-
dez pode ser comparavel ao ouro e do-
lar, o que esta levando varios indus-
triais a investir no setor”’.

Nesta Expointer o crioulo teve uma
participacdo de 271 animais, dos quais
apenas 94 foram comercializados a
uma média de NCz$ 25.727,00. Para o
leiloeiro Marcelo Silva, do Escritorio
Rural Trajano Silva Remates, as apa-
rentes baixas meédias registradas fo-
ram, na realidade, um bom preco, con-
siderando a quantidade dos animais
que passaram em pista. Milton Rocha,
ex-presidente da ABCCC, salienta que
os precos dos animais em Esteio regis-
traram um crescimento 100 por cento
maior, em termos reais, se comparados
com os do ano passado. |

Arabe

Premiagdo

Grande campedo e campedo cavalo — “‘Ibn
Allah HCF”’, criado por Haras Capim Fino e ex-
posicdo do Condominio Allah, Haras Aldebaran
e Haras Dom Felipe, Tramandai/RS.

Grande camped e camped potranca — “‘CS
Macha®, criagdo e exposi¢do de Cldudio A. S.
Schumacher, Haras Aldebaran, Tramandai/RS.

Sem vendas oficiais.

Mangalarga marchador

Premiagdo

Grande campedo e campedo cavalo — “‘Fidal-
go da Escadinha’’, criacdo de Leo Jesus B. de
Brochado, exposicdo de Addo Cirio T. Nasci-
mento, Haras Coxiltha Grande, Montenegro/RS.

Grande camped e camped égua sénior —
““Queops da Alianga”’, criagdo do Haras Porto
Palmeira e exposicdo de Lucas Hartz Luvizon,
de Sapiranga/RS.

Sem vendas oficiais.

Anglo-arabe
Premiacdo

Grande campedo e campedo potranco —
“PPL Lipinsk™, criagdo e exposi¢do de Claudio
P. P. Lamachia, Haras do Sul, Eldorado do
Sul/RS.

Grande camped e camped junior — “‘Shaula
CHTL”', criagdo e exposicdo de Luiz Clévis Poz-
za, Haras Trés Luiz, Tubardo/SC.

Sem vendas oficiais.

A estréia
do péga

Pela primeira vez participando de
uma exposicao no Rio Grande do Sul,
o jumento péga, uma raca brasileira
desenvolvida em Minas Gerais, hoje
em grande expansdo no Brasil Central
e Nordeste brasileiro, foi uma das
grandes atracbes da XII Expointer.
Despertando grande curiosidade e in-
teresse de alguns novos criadores, fo-
ram comercializados os dois animais
que vieram d venda, mais dois mgq-
chos que ndo estavam presentes em
Esteio. Os precos variam de NCz$ 20
a 30 mil, no caso de machos de apro-
ximadamente sete meses (no desmg-
me), com finalidade comercial, oy se-
Ja, cobrir éguas para a producdo de
burros e mulas; se for para cruzamen-
to com jumentas, melhoramento rg-
cial, de NCz8 50 a 100 mil; e, parg as
fémeas, o valor é entre NCz$ 30 e 100
mil.

De acordo com o empresdrio gaii-
cho Wilson Brochmann, proprietario
da fazenda Maragogipe, em Itaqui-
rqi, Mato Grosso do Sul, onde man-
tém um plantel de 66 fémeas e quatro
reprodutores, o péga chegou g quase
extingdo no inicio da década de 70, So6
no estado de Minas Gerais, existem
hoje 314 associados. Em nivel de Bra-
sil, ha 700 associados para um total
de oito mil registros.

Uma vez cruzado com égua, o Péga
vai dar origem a burros e mulas, que
podem ser usados tanto parg tracdo
como com sela, para o trabalho com
0 gado. A unica restricdo quanto g in-
trodugdo da raca, salientq Broch-
mann, estd no Sul do pais, em Sfuncao

da tradicdo de se trabalhar o gado
com cavalos.
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Emocao a galope

O vencedor, BT Brazdo
do Junco, e o bi Butia
Arunco, agitaram o final
da prova. A diferenca
foi de um décimo

mogdo. Isto &€ o que se percebe
Enas finais do concurso Freio de

Ouro, que tem como nome ofi-
cial Prova Roberto Bastos Tellechea,
grande crioulista e incentivador da raca
no Brasil. Os 24 finalistas classificados
em oito provas funcionais, cinco reali-
zadas em municipios gaichos, duas no
Parani e uma em Sdo Paulo, tiveram
uma brilhante atuagdo na edi¢cdo 89 do
momento maximo do crioulo. Ja nas
primeiras provas surgiam os preferi-
dos. Entre eles: Butia Arunco, segundo
lugar em 87 e campedo de 88, de Ber-
tagnolli e Filhos, Cabanha Butia Ltda.,
Passo Fundo/RS; BT Utrillo, terceiro
lugar em 88, de Flavio e Marcia Vian-
na, Cabanha Entre Rios, Sdo Bor-
Ja/RS; OK Buenazo, de Cézar Kriiger e
Avelino e Francisco Vieira, Cabanha
do Lageado, Guarapuava/PR, e o
grande vencedor BT Brazio do Junco,
da Estancia do Junco, esp6lio Roberto
Bastos Tellechea, Uruguaiana/RS.

A grande disputa final entre Butia
Arunco, que obteve 21.79 pontos, e BT
Brazao do Junco, que o venceu por
apenas um décimo, com 21.80 pontos.
Uma concorréncia que fez com que a
platéia formada por centenas de pes-
soas vibrasse ao maximo. De acordo
com o jurado Carlos Jacinto Fagundes
dols Santos, em termos de disputa, esta
foi uma das melhores provas que ele te-
V€ oportunidade de julgar, enfrentan-
do certas dificuldades na escolha entre
0s seis primeiros colocados. ‘‘Por se-
rem bastante parelhos’’, ressaltou.

BT Brazdo do Junco, cinco anos, pe-
la primeira vez participando em Esteio,
¢ filho de La Invernada Hornero, pai

FREIO DE OURO

CLASSIFICAGAO

Francisco e Pedro Tellechea, os
proprietarios: a prova esta ficando cada

de sete ganhadores do Freio de Qurp; e, Yoz mals competitiva
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1° lugar - BT Brazio do Junco (21.80
pontos) - Junco Agricultura e Pecuaria
S.A., Estancia do Junco, Uruguaiana/RS.

2° lugar - Butia Arunco (21.79 pontos) -
Bertagnolli e Filhos, Sementes e Cabanha
Butia Ltda., Passo Fundo/RS.

32 lugar - BT Utrillo (21.37 pontos) -
Flavio e Marcia Vianna, Estancia Entre
Rios, Itacorubi/RS.

4?2 lugar - Natan do Itapororo (19.73
pontos) - Bethy, Flavio Ventura e Filhos,
Estancia Iracema do Lageado, Campos do
Jordao/SP.

5° lugar - BT Valete (18.59 pontos) -
Flavio Bastos Tellechea, Cabanha Painei-
ras, Uruguaiana/RS.



de BT Percanta, que foi grande cam-
ped em Esteio e finalista do primeiro
Freio de Ouro. Na classificatéria da
sexta regido, obteve também o primei-
ro lugar. Para um de seus proprieta-
rios, Francisco Ribeiro Tellechea, o fa-
to do animal ter vencido, em sua pri-
meira participa¢do nesta prova, o cam-
pedo do ano anterior comprova a atual
alta funcdo e morfologia.

“O Freio de Ouro’’, segue Francis-
co, ‘‘¢ uma prova cada vez mais com-
petitiva, e sO quem cria € que pode co-
dificar todas as exigéncias que devem
ser cumpridas para que um animal seja
classificado como finalista. E, depois
disso, vencer o concurso’. Logo apos
a vitoria, os irmaos Francisco e Pedro
Tellechea negavam a possibilidade de
venda do BT Brazdo do Junco, mas,
no dia seguinte, ja aventavam a possi-
bilidade de comercializa-lo. Porém,
sem abrir mao de continuar utilizando
o exemplar como reprodutor de seu
plantel. Com relagdo a prego, Francis-
co preferiu ndo arriscar nenhuma esti-
mativa. ‘““Com uma inflagio de 42 por
cento ao més, uma economia em crise e

Na base do carinho

Carinho e alguns cuidados espe-
ciais é a férmula usada pelo ginete Jo-
sé Elbio Lins Gongalves, tratador do
campedo BT Brazdo do Junco. Se-
gundo ele, a doma é uma peca funda-
mental, passando depois aos traba-
lhos de preparacdo do animal, que é a
parte mais dificil. As etapas bdsicas
vdo desde acalmar o animal, ensind-
lo a andar e, por ultimo, o trabalho a
campo. Gongalves tem 23 anos, sem-

pre morou no campo e aprendeu a
profissdo aos 12 anos de idade. Co-
megou sua atividade no haras Itaias-
stt, em Uruguaiana/RS, e estd ha
quatro anos na Estancia do Junco,
trés dos quais dedicando-se ao cam-
pedo.

José Elbio ndo pretende abandonar
a profiss@o, apaixonado por cavalos,
especialmente pelo crioulo. Ndo con-
segue expressar a felicidade por meio
de palavras, mas basta olhar para o
rosto meio rude e muito alegre que se
percebe sua satisfacdo. ‘‘Classificar
um animal é uma tarefa dificil, ga-
nhar o campeonato é mais emocio-
nante ainda’’, disse. Para ele, o criou-
lo é um animal que se recupera quase
que instantaneamente, ou seja, res-
ponde de imediato aos ensinamentos.
Atualmente, o ginete cuida de 14
exemplares da Junco e, em paralelo,
estd recebendo instrugées para aper-
feicoamento do servico. |

José Elbio, ha trés anos se dedicando
ao campedo: classificar é dificil, mas
vencer é emocionante

a moeda desvalorizando diariamente,
ndo ha como prever valores’’, salienta.

SHOW-R

cidade 1500 kg fipo Brete
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Balanca capa

Uma pequena amostra da qualidade, eficiéncia e segurancade
quem vem se instalando, toﬂos os dias, nas propriedades rurais
uemais crescem no Brasil. Instalacdes completasem madeira
e lei tratada para bovinos, ovinos e eqiiinos. Assessoramen-
toe assisténcia técnica. Muttoni - Tecnologia no manejo do gado.
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OVINOS

LA e carne nas alturas

ais uma vez a ovinocultura se
M destacou na Expointer com al-

ta qualidade dos animais,
comprovada pelos juizes, e pelo otimis-
mo dos criadores. Tanto a carne como
a 1a se apresentam em alta e a opinido
geral € que esta tendéncia deve durar,
pelo menos, durante mais quatro anos.
A alta da 13, devido a saida da Unido
Soviética do mercado internacional e
por um intenso trabalho de marketing
realizado pela Australia, na criacdo de
novos e sofisticados produtos utilizan-
do a 14, veio beneficiar a todos. O fa-
yorecimento do setor carne se deve a
Intensa procura por carne de ovinos fo-
ra do Rio Grande do Sul. Hoje, carne
d_e ovelha, considerada uma das prefe-
ridas dos gurmés ¢ a grande estrela das
butiques de carne do Rio de Janeiro,
Sdo Paulo e Brasilia.

Na Expointer, 0 otim

) ismo era geral.
Luiz Carlos Ve #

5 llos_o Brum, presidente
a Arco - Associagdo Brasileira de

Criadores de Ovinos, afirma que este

amn(ihos animais apresentados foram os
e

ores dos ultimos anos, superando
€M muitos pontos os anos de 87 ¢ 88. A

€0, que conta atualmente com 3.300
assom'ado.s, da assisténcia a 16 milhdes
de animais, isto €, seis milhdes a mais
do que no ang passado, sendo que no-

ve milhes estsio no Rio Grande do Sul

€, 0s sete milhges restantes, se espa-
lham por Sap

ta Catarina, Parana, Sdo
Pa}ulo, l\{lato Grosso do Sul, Minas Ge-
rais, Goias e outros estados que tradi-
clonalmente niio eram criadores de ovi-
nos.

Segupdo Brum, ¢‘a ovinocultura, en-
tre a criacéo de todos os mamiferos, é a
que proporciona retorno do capital
com maior velocidade’. Ele explica
que, com a opcdo dos mercados de 1a,
cordeiro e carne, o retorno do capital
pode- SEr conseguido em quatro anos.

Alimentaciio ¢ o segredo — Os ani-
mais destinados 2 13 sio menos exigen-
tes em termos de alimentacéio, enquan-
to‘ 0s especializados em carne pedem
alimentacdo mais cuidada. Portanto,
quem ndo tem uma infra-estrutura pa-
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O bom momento dos
subprodutos dos ovinos
estimula a venda
de animais puros

ra carne deve comecar com as racas
produtoras de 1a. Para quem se entu-
siasmar com o alto potencial da criagio
de ovinos, as informacgdes basicas sdo
as seguintes: com 20 hectares & possivel
comecar, em regime de semiconfina-
mento, uma cria¢do com aproximada-
mente 50 animais. Em areas maiores, &
viavel a criacdo extensiva. Iniciando
com 50 animais/l4, é necessario um in-
vestimento de cerca de NCz$ 1.000,00
para a compra das ovelhas. Elas dardo
mais ou menos 4kg/animal/ano de 14.
Com a 1a a NCz§ 6,00 o quilo temos
200 quilos de 14 por ano, atingindo um
total de NCz$ 1.200,00, em um ano. Is-
to, mais o lucro com os cordeiros (90
por cento do rebanho) num total de 45
animais, temos NCz$ 2.200,00 em qua-

tro meses. As despesas para a criagdo,
segundo levantamento de custos da
Emater, ficam em NCz$ 382,00 por
ano com os 50 animais, considerando
vermifugos, vacinas, banhos sarnici-
das, medicamentos gerais, minerais,
mio-de-obra, reproducgéo e tosquia.

Como a perspectiva econfmica ¢
muito boa, esta havendo intensa pro-
cura de animais por varias regioes do
Brasil. Para atender seus associados, a
Arco esta se informatizando e lan¢an-
do o Programa de Melhoramento Ovi-
no - Promovi, juntamente com o Mi-
nistério da Agricultura e a Embrapa,
com a finalidade de realizar um melho-
ramento genético com bases solidas e
definitivas.

Ovelhas para o Uruguai — Omar
Molina, da Cabafia Molina, do Uru-
guai, veio a Expointer para comprar
ovelhas. Conforme ele, a compra ¢
mais do que necessaria no momento,
para a introducdo de novas correntes
sangiiineas no seu rebanho de 400 ani-
mais. Ele conta que o Uruguai, nos
dois ultimos anos, duplicou o rebanho
porque a procura por fibras naturais



Segredo do hampshire:
produz carne na entressafra

Brum,
da Arco:
os melhores

no mercado europeu e dos Estados
Unidos se intensificou. ‘‘Sdo mercados
de alto poder aquisitivo’’, diz ele, ‘‘isto
é, quem compra paga. E paga em dola-
res’’.

QOutro que também se mostra entu-
siasmado com a ovinocultura ¢ Olavo
Medeiros Rosa, presidente da Associa-
¢do de Criadores de Ovinos de Raca
Merino Australiana. Ele atribui a gran-
de procura da 14 por sua capacidade
termo-reguladora — aquece no inverno
e impede que o calor atinja a pele, no
verdo. Segundo Medeiros Rosa, a raca
merino australiana, este ano, na Ex-
pointer ‘‘se apresentou estavel, mas
com indicac¢des de grandes perspectivas
futuras”’.

Grande produ¢io — Os animais des-
ta raca produzem uma la cujo prego
varia de US$ 5,00 a US$ 6,00 por qui-
lo. Cada ovelha, com média de um
ano, produz quatro quilos de 1a. ““Um
animal deste nivel de produ¢do custa
por volta de NCz$ 300,00, um prego
que costuma ser corrigido segundo o
doélar’’, diz Medeiros Rosa. A raga me-

rino australiano teve sua introducéo no
inicio do século no Brasil, por volta de
1910. Produtora de 14 por exceléncia,
esta raca foi introduzida na Australia
em 1794, proveniente do Cabo (Africa
do Sul), oriunda do cruzamento de me-
rinos espanhdis, alemdes e franceses.
Hoje, o rebanho de merinos da Austra-
lia chega a 100 milhdes de animais e 0
Brasil conta com um milhdo de ani-
mais, localizados principalmente no
Rio Grande do Sul, onde cerca de 50
criadores se dedicam a esta raca.

Um dos maiores produtores de 14 € a
cabanha Azul de Quarai, Alegrete e
Uruguaiana, pertencente ao Grupo
Macedo. Outros responsaveis pelo pro-
cessamento da 14 sdo as cooperativas,
grandes aliadas dos produtores. Rece-
bem a 14, classificam e pagam aos pro-
dutores um adiantamento, de acordo
com a qualidade do produto. Depois
de seis a oito meses, pagam a liquida-
¢éo.

Existe, ainda, outra formula de cal-
cular o bom lucro da 13: é o mercado de &>
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Merino australiano entrou
no Brasil no inicio do século

tosquiadeiras, também em alta. Atual-
mente, cada tesoura chega a tosquiar
em uma hora de 100 a 120 ovelhas por
dia. Isto resulta numa producio de trés
quilos de 13 por ovelha, dando um total
de 300 a 360 quilos de 1a por ho-
mem/dia. Com o prego da 13 por volta
de US$ 3,00 o quilo, da para faturar
por volta de US$ 1.000/homem/dia,
de 13 tosada. O capital investido nas

sSOCIAGAOBRA

(>

f

tosquiadeiras também retorna rapida-
mente. A tosquiadeira de uma tesoura
fica em NCz$ 2.900,00; com uma te-
soura e afiador, o preco & NCz§
4.000,00; com duas tesouras e afiador
vale NCz$ 8.400,00 e, com quatro te-
souras e afiador, & vendida por NCz$
14.000,00.

Para Miguel A. Fernandes, presiden-
te da Associa¢do de Criadores de Ovi-

nos Hampshire Down, o que tem atrai-
do mais criadores para a ovinocultura
é a precocidade dos cordeiros, que
chegam a 35 quilos em 120 dias, com
carne de excelente qualidade. A rustici-
dade dos ovinos hampshire down é al-
ta, comparada com as demais ragas,
podendo ser criados nas mais variadas
regides do pais. As borregas podem ser
encarneiradas aos seis meses e os borre-
gos podem entrar em servigo antes de
um ano, ainda com dentes-de-leite. O
cruzamento € o ponto de destaque e,
logo na primeira cruza, os animais ja
mostram sua potencialidade como ovi-
nos de corte.

De acordo com Fernandes, o reba-
nho de hampshire down conta, atual-
mente, com mais de 100 mil animais e a
Federagdo dos Criadores dos Ovinos
de Carne autorizou a importagdo de 70
mil ventres de origem argentina e uru-
guaia, de todas as ragas especializadas
em carne. Os ventres estdo destinados &
produgdo de cordeiros e ndo poderdo
ser comercializados (ja vém com dois
tragos em cada orelha).

Entressafra — Hoje, o grande segre-
do dos criadores de hampshire down &
que estdo conseguindo produzir carne
para o-periodo da entressafra. Isto por-
que a produgdo pode ser feita com 60
dias de diferenca, em relagdo as demais
racas. Compradores uruguaios, argen-
tinos e paraguaios ja pediram a Asso-
ciacdo assisténcia para a compra de
animais premiados na Expointer e des-
tinados a seus paises.

“No momento, um animal hampshi-
re down esta atingindo um prego supe-

FABRICA: Avenida Pirapé, 175 - Telefone: (0434) 22.1707 - Telex 432616 - CTNS

Apucarana - Pa

VENDAS
PARANA: Rua Osvaldo Cruz, 510 - Ed. Paldcio do Comércio - 7o. Andar - Sala 702

Telefone (0434) 22-5106
SAOPAULO: Avenida Brig. Faria Lima, 2003 - Conj. 101 - 1o andar -
Telefones (011)813-7035, 2108397 ¢ 814-8684 Sao Paulo
RIO DE JANEIRO: Rua Voluntdrios da Pdtria, 190 - 80 andar - Sala 814
Telefones (021) 2867741, 2869449 - Botafogo

Plante sua marca.




rior em 1.000 por cento do valor conse-
guido no ano passado’, diz Fernandes.
““A média de um animal esta entre US$
1.200 e US$ 1.500, sendo que os de
ponta e os grandes campedes chegam
a US$ 2.000. Hoje, o Rio Grande do
Sul conta com 116 criadores com ani-
mais registrados, Santa Catarina tem 25
criadores que estdo selecionando os pu-
ros (a categoria SO-Selecdo de Ovinos
vai desaparecer, ficando o RGB, Regis-
tro Genealogico Brasileiro e os PO).
Ha criadores de hampshire down ainda
no Parana, Sio Paulo, Mato Grosso
do Sul, Minas Gerais e Goias’’.

O presidente da entidade informa
que os pedidos de carne de ovinos
chegam a trés mil toneladas por més no
mercado externo, com grande volume

solicitado pela Arabia, Inglaterra, Es-
tados Unidos e Argentina.

Exigéncia — Também uma raca de
carne, a ile-de-france, que nas ulti-
mas trés exposi¢oes foi a maior repre-
sentacdo ovina, ficou este ano em se-
gundo lugar com 133 animais, perden-
do somente para a corriedale com 142
exemplares. O ex-presidente da Asso-
ciacdo Brasileira de Criadores, Oscar
Caleffi (que passou a presidéncia para
Teofilo Pereira Garcia de Garcia) tem
uma explicacdo: ‘“Nos preocupamos

Karakul: pele
valorizada
no exterior

Legalizada neste ano, a Associacdo
Brasileira de Criadores de Karakul
apresentou, pela primeira vez na fei-
ra, as legitimas peles deste ovino, que
tém uma das maiores cotagbes na
Bolsa de Londres. “Tudo foi produ-
zido no Rio Grande do Sul”’, diz com
uma ponta de orgulho a presidente da
entidade, Licié Hunsche, que possui
um rebanho de 400 animais.

Atualmente, a associacdo tem 25 fi-
liados distribuidos, ndo so6 pelo Rio

Karakul: grande cameéo ‘‘Bokhara do

Ipé’’, de Bagé/RS
Grande do Sul, mas também em Sdo
Paulo e no Parand. Todos estdo de
olho nos pregos praticados no merca-
do internacional e que estimulam a
atividade. A Astrakan, peles de cor-
deiros de um a dois dias de vida, sd@o
tiradas, lavadas e esticadas, secando a
sombra. Comparadas a swakara, na

mais com a qualidade dos animais ex-
postos, exigindo mais 10 quilos no peso
minimo para borregos e borregas, e
mais 20 quilos para carneiros. Com is-
so, 0s carneiros para serem classifica-
dos tiveram que apresentar 120 quilos
de peso.”’

Para Caleffi, outra vantagem do ile-
de-france € que, entre as ragas de carne,
ele é que apresenta a melhor 14. Prova
disso, ressalta, € que nos ultimos seis
anos a racga desfruta de pregos superio-
res aos ovinos de 13 somente compara-
dos com os obtidos pela raca suffolk.
Por tudo isso, o ex-presidente acredita
que ha um mercado em expansdo para
os ovinos carne, ‘‘mas ainda nos res-
sentimos de mais organiza¢do para
ocuparmos lugar nos supermercados e
butiques especializadas’’ finaliza. U

Namibia e a bukara russa, as peles de
karakul alcancam cotacdes que va-
riam de 14 a 20 dolares na Bolsa de
Londres.

Para Licié, o karakul é muito facil
de criar. A raca é origindria do Orien-
te Médio e comum nas regides do
Afeganistdo e Turquia, acostuman-
do-se facilmente a climas dridos e
temperaturas extremas: de 40 graus
positivos a vdrios graus abaixo de ze-
ro. Na América do Sul, os primeiros
exemplares entraram pela Argentina
e, em 1931, Francisco Assis Brasil
trouxe os primeiros karakul para o es-
tado, cruzando com ovelhas crioulas.
Atualmente, um carneiro puro im-
portado ndo sai por menos de 300 a
400 délares.

. ROB
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lle-de-france

Premiacdo

Grande campedo e campedo borrego dois den-
tes — ‘‘Sdo Sepé 233’°, Cabanha Boa Vista.
Criado e exposto por Jodo Nepomuceno Costa
Teixeira, Sdo Sepé/RS.

Grande camped e camped borrega dois dentes
— ““Bacari 58°°, Cabanha Bacarai. Criada e ex-
posta por Engélica Matilde M. Abreu, Tupanci-
retd/RS. '

Totaldevendas ............. NCz$ 559.800,00
Nimero de animaisvendidos. . ............. 59
Pregomédio .................. NCz$9.488,13

Maior venda — “*Sdo Sepé 233"’, de Jodo Nepo-
muceno Costa Junqueira, Osério/RS, para Ca-
banha Madrid, Osério/RS, por NCz$ 45.000,00

Corriedale

Premiacdo

Grande campedo e campedo borrego dois den-
tes — “‘Amizade 1209”’, Cabanha Paraiso. Cria-
do e exposto por Irineu Ferreira Soares, Herval
do Sul/RS. :

Grande camped e camped borrega dente-de-lei-
te — “FKL Hulha B557°’, Cabanha Vista Alegre,
Criada e exposta por Floriano Kruel de Lemos e
Filhos, Pinheiro Machado/RS.

Totaldevendas ............. NCz$ 494.500,00
Ndamero de animais vendidos. . . . ........... 66
Pregomédio .................. NCz87.492,42

Maior venda — *‘Sdo Marcos 14-47"°, de Indcio
Bicca de Freitas, Santo Antdénio/RS, para Con-
dominio Santa Amélia, Santo Antbnio/RS,

DOT..oieiieannnns eeeceaseans NCz8 75.000,00

Suffolk

]

Grande campedo e campedo carneiro — ‘“Ra
Rowe PL 34188°°, Cabanha Cerro Coroado.
Criado e exposto por Tebfilo Pereira G. de Gar-
cia, Tupanciretd/RS.

Grande camped e camped borrega dois dentes
~— ““S H 88 632", Cabanha Hara Valente. Criada
e exposta por Valente Agropecudria Ltda., Curi-
tiba/PR.

Totaldevendas ............. NCz$ 369.600,00
Numero de animais vendidos. . .. ........... 66
Precomédio .................. NCz85.600,00

Maior venda — “‘Butid 537 T 88. Tat 537", de
Bertagnolli e Filhos, Cabanha Butid, Passo Fun-
do/RS, para Euclides José Mattioli, Lages/SC,
POF.. . eiiinneraannssnnns NCz$ 18.600,00

ideal

Premiagdo

Grande campedo e campedo borrego de dois
dentes — ‘‘Bastos Itapitocai 857°°, Cabanha Ita-
pitocal. Criado e exposto por Luiz Antonio Mar-
tins Bastos, Uruguaiana/RS.

Grande camped e camped borrega de dois den-
tes — ‘‘Bastos Santo Angelo - 2046’, Cabanha
Santo Angelo. Criada e exposta por Elza Rosat
Bastos, Uruguaiana/RS.

Totaldevendas ............. NCz8 319.800,00
Ntamero de animais vendidos. . . .. .......... 52
Pregcomédio . ................. NCz86.150,00

Maior venda — “‘Bastos Itapitocai’’, de Luiz
Antonio Martins Bastos, Uruguaiana/RS, para
Bilac Almeida Bianchi, Duartina/SP,

DOF oot esaonanenocnanossasans 40.500,00

Hampshire down
Premiagéio

Grande campedo e campedo borrego dois den-
tes — ‘“‘Marca Cinco 57", Cabanha Cinco Pal-
mas. Criado e exposto por Adolfo M. de Mene-
zes Netto, Uruguaiana/RS.

Grande camped e camped borrega dois dentes

— “‘Marca Cinco 54, Cabanha Cinco Palmas.
Criada e exposta por Adolfo M. de Menezes Net-
to, Uruguaiana/RS.
Totaldevendas .......... ...NCz$160.910,00
Niimero de animais vendidos. . . ..... ceeeene 34
Pregomédio .................. NCz84.732,64
Maior venda — ‘“Marca Cinco 57", de Adolfo
M. de Menezes Netto, Cabanha Cinco Palmas,
Uruguaiana/RS, para Manoel Marques e Jodo
Henrique Paz, Sdo Borja/RS,

Romney marsh

Premiagdo

Grande campedo e campedo borrego dente-de-
leite — ‘‘Danubio Te Hukaroa - 560”’, Cabanha
Nossa Senhora da Concei¢do. Criado e exposto
por Paulo Tavares Costa, Bagé/RS.

Grande camped e camped borrega dois dentes
— *“Sdo Chico Oxford 2455”°, Cabanha Sdo
Francisco. Criada e exposta por Belisério Sa Sar-
mento, Bagé/RS.

Totaldevendas ............. NCz$ 149.550,00
Ndimero de animais vendidos. . ............. 19
Pregomédio . .................NCz87.871,05

Maior venda — *‘Danubio Te Hukaroa®, de
Paulo Tavares Costa, Bagé/RS, para Cabanha
Santa Nélia e Cabanha Jaguardo, Jaguardo/RS,
POT.eeiininiennnnrannnnnnns NCz$ 45.000,00

Premiagdo

Grande campedo e campedo borrego dente-de-
leite — *‘Valente 380°', Cabanha Valente. Cria-
do e exposto por Mirtillo Trombini, Porto Ama-
zonas/PR.

Grande camped e camped borrega dois dentes
— *“Posto Velho 17°°, Cabanha Posto Velho.
Criada e exposta por Livio Luiz Birnfeld Nunes,
Viamdo/RS.

Totaldevendas ............. NCz3 141.180,00
Ndmero de animiais vendidos. . . ............ 23
Pregomédio .................. NCz$6.138,26

Maior venda — 3 J-56°, de André de Lima
Agricultura e Pecudria, Itaqui/RS, para Halley
Margues, Itaqui/RS, por ...... NCz$ 15.300,00

Merino australiano

Premiagdo
Grande campedo e campedo carneiro — “Ga-
rupa M2 1151°*, Cabanha Azul. Criado e expos-
to por Cabanha Azul S.A., Alegrete/RS.
Grande camped e camped borrega dois dentes
— “Azul L 1762°’, Cabanha Azul. Criada e ex-
posta por Cabanha Azul 8.A., Alegrete/RS.

Totaldevendas .............. NCz$ 70.530,00
Niimero de animais vendidos. . . ............ 20
Pregomédio .................. NCz83.526,50

Maior venda — ‘‘Promessa R A 50, de Ruiter
Rodrigues Araiijo, Cabanha Promessa, Cagapa-
va do Sul/RS, para Marco Aurélio P. Rodrigues,
Uruguaiana/RS, por.......... NCz$ 10.500,00

Border leicester

Premiagédo

Grande campedo e campedo borrego dente de
leite — ‘“Comparsa 01°’, Cabanha Comparsa.
Criado e exposto por Cabanha Comparsa, Ita-
qui/RS.

Grande camped e camped borrega dente de lei-
te — ““Quizilia Border 02”’, Cabanha Quizilia.
Criada e exposta por Cond. Wilson Pombo Dor-
nelles, Uruguaiana/RS.

Totaldevendas .............. NCz$ 42.690,00
Namero de animaisvendidos. . ............. 11
Pregomédio .................. NCz83.880,00

Maior venda — “‘Quizilia Border 02”’, de Con-
dominio Wilson Pombo Dornelles, Cabanha
Quizilia, Uruguaiana/RS, para Comag S.A.,
Uruguaiana/RS, por. ......... NCz8 18.000,00

Karakul

Premiagdo

Grande campedo e campedo borrego dente de
leite — **Bokhara do Ipé 608", Cabanha da Ta-
la. Criado e exposto por Agropecudria Fazenda
do Ipé Ltda., Bagé/RS.

Grande camped e camped borrega dois dentes
— ““Bela Vista 67°’, Cabanha Bela Vista. Criada
e exposta por Jair Menezes, Santana do Livra-
mento/RS.

Totaldevendas .............. NCz$20.500,00
Ntmero de animais vendidos. ............... 9
Precomédio ............. ~....NCz82.277,77

Maior venda — “‘Bela Vista 65°°, de Jair Mene-
zes, Cabanha Bela Vista, Santana do Livramen-
to/RS, para Margareth Herter, Tupanciretd/RS,
DOM. .t eeieeiiannrooonnnns NC7z$ 3.000,00

Morada nova

Ndo houve premiacdo

Totaldevendas ............... NCz$ 1.500,00
Nidmero de animais vendidos . . .............. 1
Pregomédio . ................. NCz8 1.500,00

Maior venda — ““RGB 02 Tat 2*, de Ricardo
Wagner Saraiva Vieira, Cabanha Tuna, Lavras
do Sul/RS, para Fazenda do Ipé Agropecudria,
Bagé/RS,por.........ccoouvu.. NCz$ 1.500,00

Lincoln

Premiagdo

Grande campedo e campedo borrego dente de
leite — ‘‘Taita do Ipé 37°°, Cabanha do Ipé.
Criado e exposto por Agropecudia Fazenda do
Ipé Lida., Canela/RS.

Grande camped e camped borrega dente-de-lei-
te — ““Taita do Ipé 38”°, Cabanha do Ipé. Criada
e exposta por Agropecudria Fazenda do Ipé
Ltda., Canela/RS.

Ndo houve vendas oficiais.
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SUINOS

Seguindo o rastro de
outras especies, 0s
suinocultores preparam
uma jogada de marketing
para consolidar a posicao
no wmercado de carnes

‘ ‘ aimos do fundo do po-
¢o”’. A exclamacgio,

com alivio, é do presi-
dente da Associacdo dos Criadores de
Suinos do Rio Grande do Sul
(Acsurgs), José Addo Braun, que ndo
quer recordar os maus momentos €n-
frentados pelo setor nos ultimos anos,
especialmente na ltima Expointer, on-
de escassos animais foram comerciali-
zados. ‘‘J4 atingimos um ponto de
equilibrio’’, suspira, lembrando que a
pior fase foi mesmo a dos Gltimos dois
anos, causada pela euforia do Plano
Cruzado.

Como nem tudo sdo flores, Braun se
queixa das importagdes autorizadas pe-
lo governo, que vdo novamente atrapa-
lhar a vida dos suinocultores. ‘‘Ha um
grande encalhe 14 fora, pois os produ-
tfores estrangeiros recebem subsidios e
criam como nunca’’, diz, explicando
que os excedentes de outros paises che-
gam as portas do Brasil abaixo dos pre-
¢os do mercado interno, derrubando as
cotagdes. Como se isso ndo bastasse, o
governo brasileiro ainda isenta a carne
de porco estrangeira de tributos, ‘‘o
que ndo da mesmo para entender’’, re-
clama.

Para ele ndo ha outra solugdo: ‘‘te-
mos que incrementar o consumo’’.
Atualmente, ele anda ao redor de oito
quilos per capita ano, bem abaixo das
demais carnes, especialmente a bovina
e de aves. A alternativa € mais uma vez
imitar os americanos € promover uma
campanha de marketing, conscienti-
zando os consumidores de que a carne
suina ndo causa problemas a saide e
constitui-se em mais uma op¢do de car-
ne branca.

““Os norte-americanos’’, revela, ‘‘fi-
nanciaram pesquisas sobre o assunto €
tém dados comprovando que o suino
produz uma carne tdo ou mais magra

que as outras’’. Acrescenta que nos Es-
tados Unidos existe um fundo de pro-
mo¢do & suinocultura e ao consumo
deste tipo de carne. Basicamente, o
fundo arrecada 0,25 por cento dos sui-
nos vendidos pelos produtores e mais
uma contribuigdo da industria. Resul-
tado: a poupanc¢a dos suinocultores ja
chegou a 30 milhdes de dolares.

““A saida € esta’’, reafirma Braun,
frisando que todos perdem com a im-

alivio e
pensando na
formacao de
um fundo para
a suinocultura

portacdo de carne suina: “‘O governo
ndo arrecada impostos; os consumido-
res recebem um produto com baixa
qualidade, pois os prazos de estocagem
estdo sempre vencidos ou a vencer; e o
produtor termina desistindo da ativida-
de como fizeram varios companheiros
no ano passado’’. Para ele, o slogan da
campanha & um s6: ‘““Néo para a im-
portacdo de suinos, que so enriquece
meia diizia e empobrece milhges”’. [

CLASSIFICACAO
Duroc Totaldevendas .............. NCz8 49.450,00
Ntimero de animais vendidos . . . . ... e 36
Premiagio Precomédio o= c 5 b ot NCz.f 1.'3.7.3. 61
Grande campedo e campedo sénior — “‘Iron Maior venda — ““Herakles Cerry Marguesq A'I,os-

Betsi Sdo Domingos Mossa 124", criado e expos-
to por Laurindo Tosatti, Erexim/RS.

Grande Camped e camped sénior — “‘Daisy
Test Suica Mossa 288", criada e exposta por Ire-
ne H. H. Treter, Cruzeiro do Sul/RS.

Total devendas .............. NCz§ 50.246,00
Numero de animais vendidos. . ............. 45
Precomédio .................. NCz§ 1.116,00

Maior venda — ““Iron Betsy Sdo Domingos Mos-
sa 124", de Laurindo Tosartti, Granja Sdo Do-
mingos, Erexim/RS, para Paulo Pereira Rangel,
Bauru/SP,por................ NCzE£ 3.000,00

Landrace

Premiag¢do
Grande campedo e campedo sénior — “‘Herak-
les Cerry Marquesa Mossa 251", criado e expos-
to por Elda Karmen Scheuer, Lajeado/RS.
Grande camped e camped sénior — “‘Polinesio
Loco Jaqueline Mossa 1188, criada e exposta
por Daniel Baldissera, Sdo Miguel do Oeste/SC.

sa 251, de Elda Karmen Scheuer, [ gj,
» Lajead,
para Arnoldo Ernesto Pontini, Carlos f?ai’f)g'.

SA{RSPOT s S e st S st NCz§ 3.000,00

Large white

Premiagdo
Grande campedo e campedo Junior — «<g
Rival”, criado e exposto por Alipio FrEEdericielT
Ijui/RS. i

Grande camped e camped sénior —

Future Jagueline ‘86093 4 Mose ”57"::5.’?: ;’2"12
QOEDS?:?; C,r:v.m' Daniel Baldissera, Sao Miguel do
Nimers e animas veniios 3300,
A e i NG 1.560,00

tura J i
860934 Mossa 1157", de Daniel Bajamer

Granja Jaqueline, Sdo Miguel do (e
Caveias L f
Hilario Graunke, Linha Olinda. "PBS e/SC, para

POY e nta e RAN e »vtiersis g o NCz§ 3.000,00
A GRANUJA - 49



MAQUINAS

Em marcha lenta

XI Exposi¢do de Maquinas €

Implementos Agricolas, que

aconteceu paralelamente a
XII Expointer, além de ter sido uma
festa, pela reunido e exposi¢do dos me-
lhores equipamentos que vdo movi-
mentar a agropecudria, se revelou tam-
bém o termémetro de uma ciéncia cada
vez mais conhecida dos produtores e
também cada vez menos entendida: a
economia. E ela que da o tom do anda-
mento em todos os estandes e dita a
movimentacdo € o interesse pelas ma-
quinas e insumos, tdo essenciais para
tocar uma atividade de risco como a
agropecudria brasileira, ja acostumada
a todo tipo de sobressaltos.

No setor de tratores, Waldey San-
ches, vice-presidente da Maxion S/A,
fabricante dos equipamentos Massey
Ferguson, com sede em Sao Paulo, re-
vela que no primeiro trimestre a indas-
tria como um todo vendeu 30 por cento
a menos do que no ano anterior, que ja
foi baixo. No total, em 1988, a indus-
tria comercializou 30 mil unidades,
contra 40 mil em 1987. O motivo, se-
gundo ele, é o “famigerado’ Plano
Verdo, que congelou o prego das ma-
quinas e ativou o mercado financeiro.
No segundo trimestre deste ano, o mer-
cado financeiro entrou-em retracio e
os precos foram sendo descongelados.
“CAi houve um aquecimento das vendas
e chegow a faltar trator”’, enfatiza. No
entanto, neste terceiro trimestre, o
mercado esti mais cauteloso. O motivo
desta cautela é que os bancos nfo estéio
liberando nenhum tipo de financia-
mento, além dos entraves na comercia-
lizacdo da soja. A Maxion enfrenta as
mesmas dificuldades da indfistria como
um todo, mas consegue compensar
com as exportagdes. E o caso da venda,
recentemente, de 600 tratores para os
EUA e também de 600 colheitadeiras
para o Iraque, sem falar nos tradicio-
nais mercados da América Latina e
Africa. Isto equilibra a produgio,
montada no mesmo nivel do ano passa-
do, lembra Waldey.

Mas a grande garantia da empresa é
uma modalidade de venda que ja se

50 - SETEMBRO 1989

A espera dos recursos,
as indiistrias se
defendem da crise
com as exportacoes

consolida no campo: o consorcio. ‘O
nosso consorcio, iniciado em 1980, tem
uma carteira de clientes com 150 gru-
pos que entrega 300 tratores por més,
com crise ou sem crise’’, diz o dirigen-
te. Para mostrar que a mudanga de no-
me veio para fazer sucesso e inovar no
mercado, o vice-presidente diz que o
mercado brasileiro, em outubro, vai
conhecer a nova linha de tratores pesa-
dos da Maxion, na faixa de 120 a 170
cavalos. A nova tecnologia, adianta,
sera diferenciada e ocupara um espago
onde a empresa ndo entrava. Na verda-
de, a analise do vice-presidente da Ma-
xion é um pouco do que pensam os 300
expositores de maquinas e insumos que
estiveram presentes numa area de 25
mil metros quadrados na XII Expoin-
ter, numero 20 por cento superior a ex-
posi¢do do ano passado.

Arroz em baixa — A situagdo da ori-
zicultura gaicha, uma das mais desen-

g
=
s

volvidas do mundo, também est4 dan-
do dor de cabega ds empresas que ven-
dem maquinario para este setor. O pre-
¢o minimo defasado, a falta de recur-
sos de financiamento e também uma
estiagem prolongada na regido da fron-
teira gaucha sdo apontados por Ilson
Carvalho, do departamento de vendas
da Ford New-Holland, com sede em
Curitiba/PR, como entraves que dese-
nham a pior crise dos ltimos dez anos
do setor arrozeiro. Segundo ele, de no-
vembro do ano passado até agosto des-
te ano, o governo ndo liberou um cen-
tavo para custeio e investimentos da la-
voura orizicola.

Para ele, a culpa é do proprio gover-
no, que administra o pre¢o minimo €
ndo corrige este preco pelos indices in-
flacionérios. Como exemplo desta des-
capitaliza¢do do produtor, aponta que
em maio de 1984 o agricultor necessita-
va de 1.639 sacos de arroz para com-
prar um trator 6610 e, em agosto de
1989, para adquirir um trator similar,
sdo necessarias 4.000 sacas. Embora
este quadro critico, a empresa vai bem
no mercado. No ano passado, produ-
ziu nove mil tratores e exportou 35 por
cento deste total. Também em colhe-



deiras, a participacdo da empresa &
bastante expressiva — 36 por cento do
mercado —, produzindo em 88 1.400
unidades do total de 4.900 fabricadas
por todo o mercado.

Desde 1960 no mercado brasileiro, a
Valmet do Brasil, que tem matriz na
Finlandia, participa do processo de de-
senvolvimento da agricultura nacional.
Para o presidente da empresa, o enge-
nheiro Harri Hassel, a questdo basicaa
ser analisada é a falta de uma politica
agricola com regras basicas que dé sus-
tentacdo a produgdo. ‘‘Precisamos de
uma politica estdvel’’, reitera. A pro-
posta da empresa até o final do ano €
atingir 30 por cento do mercado de tra-
tores — hoje estd na casa dos 21,4 por
cento. O Hassel alerta que a instabili-
dade ndo atinge somente as empresas
que produzem maquinario. “Com o
parque envelhecido, diminui a produti-
vidade, encarece a safra e nos torna-
mos menos competitivos na produgéo

Waldéy, da Maxion: consércio ndo conhece crise

de alimentos’’, finaliza.

Implementos agricolas — ‘O nivel
de produgdo baixou e estdo sobrando
maquinas no mercado’’, reclama o di-
retor comercial de uma das maiores fa-
bricas de implementos do pais, a Se-
meato S/A, de Passo Fundo/RS. Jllio
César Sebbem lembra que, embora te-
nha havido uma reagdo de margo a ju-
lho, esta retragdo esta pegando as em-
presas abastecidas e os produtores sem
dinheiro em pleno pique da safra. Mas
isto ndo desestimula a empresa, que
veio para a feira com novos langamen-
tos, apostando na tecnologia como
uma saida para se manter no competiti-
vo mercado de mecanizagdo agricola.
E o caso do langamento de um enleira-
dor para secagem de feno, uma planta-
deira de linhas articuladas, uma taipa-
deira e uma valetadeira para arroz.
Mas nem tudo € ‘“‘choro”’. O presidente
da Imap S/A, de Santo Antonio da Pa-
trulha/RS, José Alfredo Marques da

Rocha, ex-secretario da Agricultura do
Rio Grande do Sul, afirma que depois
de maio/junho a empresa comecou a
vender bem, e, atualmente, sua carteira
de vendas continua aquecida. Tem es-
peran¢a que este quadro favoravel se
mantenha até o fim de dezembro, ja
que depois & muito dificil prever, tendo
em vista que as elei¢des se constituem
num fato novo e que ninguém tem con-
dicoes de saber o que vai acontecer de-
pois da posse do novo presidente.

A crise ndo tem assustado a Imap,
embora ela dependa das lavouras irri-
gadas de arroz, onde, basicamente, a
maior parte dos produtores € arrenda-
tario e tem que pagar pela terra. Neste
ano, a empresa, alem de trazer uma va-
riada linha para varzeas, ainda levan-
tou o prémio Gerdau na categoria no-
vidades com o subsolador Torpedo,
um equipamento proprio para micro-
drenagem. ‘‘Estamos fabricando, ino-
vando e vendendo sem problemas’,
sintetiza Marques da Rocha.

Outra empresa que sente os bons
ventos do lucro € a Damac Agrotecno-
logia, de Embu/SP, fabricante dos
pulverizadores autopropulsionados
Mascspray, langados no mercado bra-
sileiro em 1987. O presidente da empre-
sa, o argentino Daniel White, v& com
otimismo o mercado interno, ‘‘se o go-
verno for bondoso com os financia-
mentos’’, espera. A queixa € a taxacdo
para as exportagdes, que come 13 por
cento a titulo de ICMS. Mesmo assim,
White vai destinar 60 por cento da pro-
dugdo mensal, calculada em 12/13 ma-
quinas, para exportagdo. O restante vai
atender especialmente o Rio Grande do
Sul e aregido dos Cerrados. O

Proporcionando uma descar?u rapida
e segura de cereais a granel, a Plataforma
Hidrdulica Saur resulta num extraordindrio
ganho de tempo. E, vocé sabe:
especialmente em piques de safra, tempo
é dinheiro.

s Capacidades de 30, 60 e até 801, com ciclo de
operacdo (subida e descida) de 75/35, 110 e 150
segundos, respectivamente.

e Modelos standard para instalacgo em
unidades de recebimento projetadas para uso
do sistema.

» Modelos adaptdveis a unidades de
recebimento ja existentes.

e Sistema By-Pass que permite baixar a
plataforma manualmente, caso faltar energia elétrica.

o Cnm_ando de acionamento & distancia, através
de botoneiras elétricas blindadas, ou opcionalmente
instalado em cabine especial.

cereal desce, o

L e

Metalsaur Equipamentos Lidq

APM

Acesso & BR-285, Km 1 - Cx Postal, 15
98280 Panambi - RS
Fone: (055) 3752122 - Telex: 55.2385
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Equipamentos
também ganham
prémios

Quem visitou a XII Expointer, cer-
tamente ficou com uma Jtima im-
pressdo do maquindrio que da susten-
tacdo a agropecudria brasileira. Isto
porque, a exemplo de anos anterio-
res, as empresas trouxeram pard 0S
seus estandes novos equipamentos e
muitas inovagées. E para incentivar a
mecanizacdo, a Secretaria da Agricul-
tura e Abastecimento do Rio Grande
do Sul, com o patrocinio do Grupo
Gerdau, premiou, entre 37 concor-
rentes, as empresas que criaram ou
aperfeicoaram mdquinas que melho-
ram a produtividade, conservam o
meio ambiente e facilitam a vida do
agricultor. E o Prémio Gerdau ‘‘Me-
lhores da Terra’’, instituido em 1983.

Destaques — A comissdo, formada
por professores de agronomia espe-
cializados em mecanizacdo, coorde-
nada pelo engenheiro agrénomo Luiz
Fernando Coelho de Souza, premiou
duas empresas na Categoria Desta-
que. A Valmet do Brasil e a Ford
New-Holland dividiram o prémio
com equipamentos diferentes, mas

i

4})1

ik jd L,
Subsolador alado Jacui
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Hassel, da Valmet: multitorque também é
com o mesmo principio de funciona-
mento: a primeira com o multitorque
e a segunda com o Seu sistema ‘‘dual
power”’. Estes sistemas possibilitam,
através do maior numero de marchas,
o ajuste das velocidades de desloca-

N e

conforto

presidente da Valmet explica que o
equipamento representa um significa-
tivo aumento da produtividade e con-
Sforto operacional substancial. “‘E 56
apertar o botdo que o trator mantém
a mesma faixa de velocidade’’, afir-

mento dos tratores ds diferentes ne- ma Hassel. [
cessidades de operacoes agricolas. O
NOVIDADES

* Subsolador Torpedo — Da Imap
Metaliirgica Agricola S.A., de Santo
Anténio da Patrulha, é um equipa-
mento que oferece a alternativa prati-
ca para o estabelecimento de dutos
subterrdneos. *‘E acoplado no trator
e dispde de um sistema de barras que
permite que o dreno seja feito com
velocidade constante, possibilitando
a drenagem a distdncias compativeis
com a exigéncia dos solos pesados’’,

comenta o presidente da empresa, Jo- .

sé Alfredo Marques da Rocha.

* Subsolador alado Jacui, da Fun-
dicdo Jacui, de Cachoeira do Sul/RS.
E um subsolador dotado de hastes
dianteiras diferenciadas das traseiras,
aladas, cuja concepcdo Savorece a
descompactacdo do solo com menor
dispéndio de energia.

* Desensiladeira Catagud DC-2010,
da Catagud Mdquinas e Equipamen-

tos Ltda., de Piracicaba/SP. Mecani-
za as operacdes de descarga de silos
forrageiros, com economia de mdo-
de-obra, retirando uma camada uni-
forme de silagem sem movimentacdo
do volume restante.

* Terraceadora Egan TBL 3500, da
Fabril de Implementos Agricolas
Egan Ltda., de Carazinho/RS. Plai-
na de arrasto com grande e variada
amplitude de angulacdo de lamina,
adequada as mais diferentes opera-
coes de movimentacdo do solo, como
a construcdo de terracos de base lar-

a.
4 * Plantadeira de linha articulada
PL 5000, da Semeato S.A., de Passo
Fundo/RS. E uma semeadeira-adu-
badeira dotada de chassi articulado
que permite, mediante acdo hidrduli-
ca, a semeadura sobre terracos de ba-
se estreita, aumentando a drea de

plantio.



Imap lanca equipamento
revolucionario para o

preparo
do solo

vedete entre as inovagdes da

Imap Metalargica Agricola

S.A. durante a XII Expointer,
em Esteio/RS, foi o Multipreparador
Imap, um equipamento capaz de pre-
parar o solo em apenas uma operagao.
Entre suas caracteristicas especiais,
destaca-se a sua capacidade de operar
em solos com vegetagao natural, como
também em terras lavradas. No primei-
ro caso, exige-se baixas velocidades, de-
senvolvidas por tratores com super-re-
dugcdo ou pelo Dinovalo — equipamen-
to automotriz com 150 Hp, produzido
pela propria Imap. No caso de opera-
coes em solos lavrados, o Multiprepara-
dor pode trabalhar em velocidade de
até quatro quilémetros por hora, em
tratores com mais de 100 HP.

Além da redugao de 30 a 50 por cento
nos custos com combustiveis, a grande
vantagem deste novo equipamento & 2
sua versatilidade, podendo trabalhar
em solos Grmidos ou até encharcados. De
acordo com José Alfredo Marques da
Rocha, presidente da Imap, € impor-
tante ressaltar, como destaque entre as
caracteristicas do produto, os dois roto-
res: um, trabalhando em alta rotag¢ao
na tomada de forca, e o outro consti-
tuindo um rolo de arrasto dotado de fa-

cas que auxiliam no aplainamento e
afofamento do solo. Nestas condigoes,
salienta Marques da Rocha, este novo
lancamento da Imap sera muito 1til
também para o plantio direto e semidi-
reto do arroz.

No caso das varzeas, segue o dirigen-
te, geralmente com umidade acima da
capacidade de campo no inverno, o
equipamento pode realizar o trabalho
de preparo e aplainamento do solo, dei-
xando-o pronto para o plantio direto na
primavera. Como se sabe, o grande ini-
migo desta lavoura é o arroz-vermelho,
que, com O uso do multipreparador, te-
ra sua infestacdo significativamente re-
duzida, garante o presidente da Imap.

Para os produtores, que normalmen-
te nzcessitam um alto investimento em
maquinas para o preparo do solo em ou-
tubro e novembro, com o método con-
vencional, o Multipreparador represen-
ta uma sensivel reducido dos gastos. A
nova maquina permite trabalhar nos
meses de maio, junho, julho, agosto e
setembro, ampliando o periodo de pre-

paro. No caso das culturas de sequeiro

como a soja e o milho, entre outras, a
maquina representa um ganho na redu-
¢ao dos custos operacionais e de com-
bustivel que se situa acima dos 30 por
cento em relac@o ao sistema convencig-
nal.

O equipamento lancado durante 2
Expointer-89 estava acoplado ao Ding-
valo — também lancado na Expointer
edicdo de 1987 —, miquina que passa ;
contar, além da valetadeira rotativa co-
mo equipamento acoplado, com o Muy]-
tipreparador, representando mais uma
opcao operacional. Desta forma, gz
Imap, mantendo a tradicdo de emp;'esa
ligada aos avancos tecnolégicos e inova-
¢oes, marcou presenca na Feira com
mais este lancamento, que muito contri-
buird com o desenvolvimento da agri-
cultura brasileira.

Imap Metalirgica Agricola S.A.

Rua Jodo Manoel Fernandes, 165

Fone: (051) 662-1211

Telex: 51-5422 MAPL BR

95.500 - Santo Anténio da Patrulhg - RS
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entro da programaciio da XII
Expointer, a revista A Gran-
ja entregou, pela quarta vez,
o troféu ““Destaques do Ano’’ a 25 per-
sonalidades ligadas aos setores da pro-
ducdo, indistria, servicos e pesquisa.
A escolha foi feita pelos assinantes da
revista, com base no trabalho desen-
volvido nos ultimos 12 meses. Sao cin-
co produtores, duas cooperativas, um
municipio paranaense, uma estatal e 16
empresas.

A cerimonia foi realizada dia 1° de
setembro, no auditério da Farsul no
Parque Assis Brasil, em Esteio, e con-
tou com a presenca do governador gau-
cho Pedro Simon, além de outras auto-
ridades. Entre elas, o senador Rachid
Saldanha Derzi (um dos premiados); o
secretario de Agricultura e Abasteci-
mento do Parana, Osmar Dias, repre-

ANUARIO ]

v PJTUF'

sentando o governador Alvaro Dias;
presidente da Farsul, Ary Mgri‘rnpn; e
o delegado regional do Ministério da
Agricultura, José Alcides l}dengzes.

O ponto central dos: trés discursos
proferidos foi o entusiasmo pela pu-
janca e desenvolvimento dos setores li-
gados a agropecuaria, € a esperanga fie
que nem tudo esta pe{dido neste pais.
Segundo palavras do diretor-presidente
de A Granja, Hugo Hoffmann, ‘fakEx-
pointer é uma prova df: que tradicdo e
renovacdo podem conviver lado a lado,
através daqueles homens que cultuam
nossas tradi¢des, mas ndo dispensam a
mais avancada tecnologia.” Lembrou
que a revista também representa uma
tradicdo, ao completar 45 anos d.e cir-
culagdo ininterrupta, sefldo a mais an-
tiga do pais. Mas que ndo se estagnou,
confirmando seu slogan ‘‘45 anos de

-
(s



Mesa das autoridades:

| (da esquerda para a
direita) José Alcides
Menezes, delegado
regional do Ministério da
Agricultura; Fanfa

| Barbosa, representando o
secretario de Agricultura

e Abastecimento do Rio

Grande do Sul; Osmar
Dias, secretério de

| Agricultura e

Abastecimento do Paran4;

- Hugo Hoffmann,
| diretor-presidente da

| revista A Granja; Pedro
- Simon, governador do

. Estado do Rio Grande do

Sul; deputado Carlos
Azambuja, representando
a Assembléia Legislativa
do Estado; senador
Rachid Saldanha Derzi.

1) Laerte Yamuti, 2) Gustavo Muttoni, 3) Alcides Seijy Yano, 4) Francis
ma, 5) Minoru Takano, 6) José Amaury Dimarzio, 7) Pref. Marcio José da
de Carvalho Trindade, 9) Dick Carlos de Geus, 10) Mario Wagner, 1 1)G
12) José Ferreira Martins, 13) José Alfredo Nedel Filho, 14) Jodo Jung
Sérgio Triska, 16) Eduardo Silva Logemann, 17) Décio Luiz Gazzoni,
na, 19) Hugo Hoffmann, 20) Governador Pedro Simon, 21) Helmut K
chid Saldanha Derzi, 23) Astor Hauschild, 24) Erico Ribeiro, 25) Ro
Joho Vieira de Macedo Neto.

permanente renovagao’’, procurando
levar ao homem do campo a informa-
¢do atualizada, real, uma informacio
custo/beneficio, onde a tecnologia,
realmente, tem um aporte na sua prati-
cidade. E finalizou com as palavras
que lhe disse o Ministro de Agricultura
y Ganaderia da Argentina: ‘A XII Ex-

~ pointer € um acontecimento, uma pu-
. janga, algo que realmente comove e en-
' tusiasma porque se V& uma expressio

daquilo que & uma consciéncia do tra-

~ balho, ou seja, através das pessoas que
| se dedicam a pecuaria, agroinduastria e
agricultura.”

Em nome dos premiados, falou o dr.
Francisco Lima (troféu defensivos ani-

_ mais), da empresa Merck, Sharp &

Dohme, que disse de seu entusiasmo:
““Ao visitar Esteio, vejo que este pais
tem futuro.”’ E citou o exemplo do ho-
mem do campo, que acredita e investe,
criticando a interven¢do do governo
na iniciativa privada e pedindo que res-

peite a liberdade de cada um.

Por ultimo, falou o governador Pe-
dro Simon (ex-ministro da Agricul-
tura), ressaltando que, num pais com
pouca memaria como 0 nosso, é um fa-
to historico quando uma revista espe-
cializada completa 45 anos.

Para ele, o Brasil tem condicdes de
ser o celeiro do mundo, mas, infeliz-
mente, nem sempre a voz do produtor
€ a que pesa. E um pais que possui to-
dos os climas e tipos de terra para pro-
duzir o que quiser, em qualquer €poca
do ano, ndo pode se dar ao luxo de ter
144 milhdes de brasileiros passando fo-
me.

6
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bbb,

co Antdnio Lj.
Silva, 8) Flavio
al;ma'l:\r Becker,
ueira Fleury, 1

18) Norhartr:Fa:‘.
epler, 22) Sen, Ra.
berto Cavinato, 26)
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Sen. Rachid Saldanha Derzi
(pecuaria de corte)

| <)

(e

Dick Carlos de Geus, da Batavo Jodo Junqueira Fleury (a esquerda) recebe o
(pecuaria de leite) Destaque em eqiiinos, do presidente da Farsul,

Ary Marimon

José Amaury Dimarzio (3 esquerda), da Norberto Farina (2 esquerda), da Maxion, recebe o
Braskalb, recebe o Destaque em sementes Destaque em tratores, dep. Carlos Azambuja

de José Alcides Menezes

José Alfredo Nedel Filho, da
Basf (defensivos agricolas)

Flavio Trlnﬂade, do Grub
Ometto (produtor de cana)
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Helmut Kepler (4 esquerda), da Kepler Weber, recebe o
Destaque silos e armazenamento, do Secretario Osmar Dias

—~——  E—

Mario Wagner, da Semeato
(implementos de preparo
de solo e plantio)

Sérgio Triska, da Mercedes
Benz (caminhdes e utilitarios)

Laerte Yamuti, da Fazenda Mitacoré José Ferreira Martins (a4 esquerda) representando

(produtor de milho)

Olacyr Francisco de Moraes, recebe o Destaque
produtor de soja, de Ary Marimon




Astor Hauschild, da Francisco Antdnio Lima, da Merck,
(nutrigao animal) Sharp & Dohme (defensivos animais)

Germano Becker (a esquerda) da Trevo, recebe o Eduardo Silva Logemann, da Roberto Cavinato, da Asbrasil
Destaque em adubos e corretivos, de Pedro Simon SLC (maquinas de colheita) (sistema de irrigacao)

Gustavo Muttoni, da Muttoni Alcides Seijy Yano (3 esquerda) recebe o Destaque produtor de Erico Ribeiro
(instalacées rurais) algodio, do dep. Carlos Azambuja (produtor de arroz)

o

Pref. Marcio José da Silva (a esquerda) de Décio Luiz Gazzoni, da Minoru Takano (a esquerda) recebe o Destaque
Palotina/PR, recebe o Destaque produtor de Embrapa (pesquisa cooperativismo, do governador Pedro Simon
trigo, de Hugo Hoffmann agropecuaria)
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China, ano 20 mil a.C. L4, no
intervalo de cagadas nem sempre
bem-sucedidas, a civilizacdo pré-histo-
rica amolava pedras contra pedras,
dando os primeiros passos para uma
mudanca radical no destino da Huma-
nidade. Néao satisfeitos com a caga e a
coleta de frutos e sementes, nossos an-
tepassados tribais inventavam a enxada
rudimentar, com a gqual abriam sulcos
na terra, removiam pedras e enterra-
vam sementes de paingo. Em seqiién-
cia, vieram os cultivos de trigo, arroz,
aveia, centeio e cevada. Era o inicio da
agricultura, a mais antiga das artes.
Desde entdo, e em especial apos a in-
vencdo da maquina a vapor do escocés
James Watt, em 1775, todos os concei-
tos de técnicas agricolas ditas moder-
nas indicavam que o maximo de rendi-
mento e producéo so seria possivel com
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T erritorio da Manchfria, norte da

“‘ gt

PLANTIO DIRETO

A um custo de producdo inferior e rendimento
maior, a principal vantagem do plantio
direto é que a lavoura orizicola
fica livre do temivel vermelho




o completo revolvimento do solo. Tal
teoria, seguida a risca por 20 mil anos e
reforgada com a mecanizacdo das la-
vouras, a partir de 1898, quando o tra-
tor comegou a invadir os campos, co-
mega agora a ser substituida por técni-
cas de producdo mais econdmicas e
conservacionistas. Entre elas, o desta-
que é o plantio direto.

A base do sistema é simples: colocar
as sementes em sulcos ou covas, evitan-
do o revolvimento total do solo — o
que preserva sua matéria orgénica e seu
potencial produtivo. Eliminam-se, as-
sim, de quatro a sete operagdes meca-
nizadas do cultivo convencional, resul-
tando em menos desgaste das maqui-
nas, menos compactacdo do terreno e
menos erosdo. Isto implica uma maior
produtividade. ‘‘Este é o miolo da filo-
sofia do sistema’’, ressaltou o enge-
nheiro agrénomo Angelo Luiz Arrosa
Soares, do Clube do Plantio Direto
com Cultivo Minimo de Arroz Irriga-
do, durante o 5° Seminario do Plantio
Direto do Arroz, realizado em Grama-
do/RS, em julho. Coordenador do
evento, Soares entende que regides
agricolas tropicais e subtropicais — co-
mo é o caso do Brasil — ndo necessi-
tam de um revolvimento profundo do
solo. “‘Isto se justifica em areas do pla-
neta onde ocorre um repouso invernal,
como no Hemisfério Norte. La, os
agricultores precisam aquecer o solo,
para fazé-lo retornar a sua atividade
bioldgica. Aqui, pelo contrario, € mais
interessante manter o solo com cober-

tura permanente, para preservar seu
teor de matéria orginica e protegé-lo
da erosdo e ressecamento’’, explica ele,

que também é assessor da diretoria téc-
nica do Instituto Rio Grandense do Ar-
roz (Irga).

Solugio original — No caso especifi-
co do arroz irrigado, a adogao do siste-
ma de plantio direto foi, segundo Soa-
res, a solugdo original que um grupo de
produtores gatchos encontrou para
driblar as constantes reinfestaces de
arroz-vermelho — considerada a pior
praga da lavonra orizicola gaucha. “‘Is-
to acabou se traduzindo em outra gran-
de vantagem do sistema’’, esclarece o
agrénomo. “E que na lavoura arrozei-
ra existe a possibilidade real de se apro-
veitar a resteva de inverno (principal-
mente azevém) para pastoreio do gado.
Ou seja, ha uma completa integragio
entre agricultura e pecuaria, com uma
boa margem de lucro nas duas ativida-
des’’. Tradicionalmente, o arrozeiro
gaucho coloca seu gado na resteva da
lavoura de arroz durante o inverno.
Com o plantio direto, pode-se plantar
alguma forrageira nesta area, utiliza-la
como piquete de pastagem durante o
inverno (até setembro) e, entdo, plan-
tar o arroz. ‘‘A integracdo lavoura e
pecuaria & uma diferenca basica do
plantio direto em arroz e do plantio di-
reto em outras culturas’’, salienta Soa-
res.

De qualquer forma, apesar de tantas
vantagens, o sistema ainda enfrenta al-
gumas dificuldades para uma maior ex-
pansdo. ‘‘Acontece que muitas vezes o
agricultor quer milagres, obtendo divi-
dendos de uma hora para outra’’, ad-
verte Soares. ‘‘Ele se esquece que deve
preparar a area corretamente, ¢ deve
atender a uma série de pré-requisitos

para obter sucesso. Afinal, precisa ter

seriedade, competéncia e planejamen-

to, antes mesmo de adquirir maquinas
agricolas ou sementes’’. Neste sentido,
Soares destaca a importéncia dos semi-
narios, ‘‘pois ha cinco anos estamos
promovendo uma intensa troca de in-
formagdes entre as diversas regides
produtoras de arroz no Rio Grande do
Sul; e, por outro lado, estamos esclare-
cendo que o plantio direto ndo ¢ uma
formula magica, e, uma vez plane-
jado, possui um ritmo que deve ser
obedecido até o fim”’.

Guerra contra o vermelho — Desde
que foi implantado pela primeira vez
na lavoura mecanizada, em 1962, nos
Estados Unidos, o plantio cireto sem-
pre foi lembrado por suas qualidades
na conservacao e recuperagio de solos.
Com ele, consegue-se um controle da
erosdo 90 por cento maior que o obtido
com os sistemas convencionais de culti-
vo. Devido a este mérito, ele chegou ao
Brasil em 1971, na regido dos Campos
Gerais, no Parana, onde a tradicional
rotagdo trigo x soja havia exaurido a
capacidade produtiva dos solos. No
Rio Grande do Sul, porém, os motivos
foram bem outros. ‘“Todos os anos’’,
lembra o engenheiro agronomo Pedro
Roberto de Souza, da estacdo experi-
mental do Irga em Cachoeirinha/RS,
““0 estado deixa de produzir 15,5 mi-
lhdes de sacos de arroz em funcéo do

arroz-vermelho; por isso, todas as me- >

Plantio direto facilitou o
aproveitamento da resteva no
inverno com

o plantio de alguma

forrageira, especialmente o azevém
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MENOR TAMANHO
MAIOR DESEMPENHO
Capacidade de
secagem:

2 MIL SACOSI/DIA

TOTALMENTE
AUTOMATICO

METALURGICA
SILOS IDEAL LTDA.

FONE: (0532) 21-0433
PELOTAS/RS

-

SECADORPORTATIL DE

REVOLUCIONARIO
KITS CDA l_)E PULVERIZAGAO

e Processo de controle do tamanho
das gotas por bicos rotativos.

e Permite a reducdo do volume de
agua na mistura em até 10 vezes.
Reduz tempo de aplicagdo em 60%

» Aumenta drasticamente a eficiéncia
da aplicagao, permitindo
significativa redugédo do defensivo
usado e muito menor poluigao.

e Os bicos rotativos sdo vendidos em
“Kits” para adaptagdo em qualquer
pulverizador - multiplique a
capacidade de seu pulverizador pelo
prego de um “kit". D

°* Com herbicidas, no plantio direto ou
convencional, com inseticidas ou
fungicidas, o efeito do defensivo
sera muito acentuado e os custos
sensivelmente menores.

LEXART IND..E GCOM. LTDA

Rua Vapabussuy, 189 - GEP 04632
Fone: (011) 542-4362
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Perdas de 15,5 milhoes
de sacas/ano com o vermelho

didas para o seu combate merecem a
maxima atengdo’’.

Ingco da mesma familia e género que
o arroz-branco irrigado, o arroz-ver-
melho sempre esteve presente nas la-
vouras gatchas. ‘‘Antes, porém’’, con-
ta o agronomo e pesquisador Voni
Anunciagdo de Andrade, do Centro de
Pesquisa Agropecuaria de Terras Bai-
xas (CPATB-Embrapa), de Pelo-
tas/RS, ‘‘sua presenca era localizada,
ndo representando tantos prejuizos
econdmicos. Com a introdugdo das va-
riedades BR-Irga 409 e BR-Irga 410, a
partir de 1978 e 1979, o arroz-vermelho
comegou a se expandir’’. De acordo
com o pesquisador, o ciclo mais longo
das novas variedades acabou favore-
cendo tal expansdo. ‘“O problema tor-
nou-se tdo grave’’, continua ele, ‘‘que,
ndo raro, o plantio consecutivo por
dois anos em areas livres do inco deixa-
va uma alta infestacdo e, dai para a
frente, a tendéncia era piorar’’. Atra-
vés de calculos preliminares, o técnico
descobriu que, em funcdo do arroz-
vermelho, 30 por cento da area orizico-
la no Rio Grande do Sul (com cerca de
700 mil hectares) passou a ser abando-
nada. “‘Nestes 210 mil hectares, a pro-
dutividade era tao baixa (de 120 sacos
por quadra) que muitos produtores
abandonaram o plantio’’.

Por este motivo, pesquisadores, ex-
tensionistas e produtores se uniram, ha
dez anos, e declararam uma verdadeira
guerra ao arroz-vermelho. ““Foi com
este espirito que nasceu o Clube do
Plantio Direto com Cultivo Minimo de
Arroz Irrigado’, recorda o presidente
Eurico Faria Dorneles. Pioneiro na
adocdo do sistema, Dorneles vem, ha
cinco anos, utilizando 750 hectares da
Fazenda Cerro do Tigre, em Alegre-
te/RS, com plantio direto de arroz.
““Foi uma iniciativa particular’’, disse,
“‘pois buscavamos desenvolver a la-
voura de arroz e, ao mesmo tempo,
controlar o arroz-vermelho’’. Dessa
forma, sua atuacdo confunde-se com a
criacdo da entidade. ““‘Hoje, temos 350
socios-produtores espalhados por todo
o Rio Grande do Sul, e somos muito

procurados por produtores de Santa
Catarina, Mato Grosso do Sul, Goias,
Argentina e Uruguai. Nossa experién-
cia, inclusive, foi imitada por alguns
produtores do estado de Louisiana, Es-
tados Unidos, que estdo plantando ar-
roz da mesma forma que nods, até com
as mesmas maquinas’’.

Esta procura tem movimentado os
25 técnicos (agrénomos-lavoureiros)
que o clube mantém no Rio Grande do
Sul. Eles se reinem mensalmente, dis-
cutindo a aplica¢do do sistema, a regu-
lagem das maquinas e repassam conse-
lhos e informacgdes para novos interes-
sados. ‘‘Sentimos que ha espago e inte-
resse para que se duplique a area de
plantio direto a cada ano’’, revela Dor-
neles. De fato, apesar das vantagens,
os produtores ainda encaram a tecno-
logia com alguma reticéncia. Na safra
deste ano, somente 60 mil hectares fo-
ram implantados diretamente. ‘‘Na
proxima safra, entretanto, o plantio di-
reto ja deve ocupar entre 100 e 120 mil
hectares’’, anima-se o presidente da en-
tidade, ressaltando que ‘‘ndo estamos
procurando ninguém para que adote 0
sistema; sO estamos apoiando aqueles
que querem fazé-lo’’. Na sua opinido,
trata-se de uma simples operagdo de
custo-beneficio: baixar os custos da
produgdo e combater, ao mesmo tem-
po, o arroz-vermelho. ““Sdo os mesmos
objetivos que movem os produtores
norte-americanos’’, salienta, ‘‘e como
o arroz faz parte da cesta basica, a ten-
déncia € de que se adote, cada vez
mais, o plantio direto, pois temos que
produzi-lo da maneira mais barata
possivel’’. Sua atuagdo, todavia, conti-
nua em busca de mais eficiéncia. ‘‘Aca-
bamos de comprovar que o sistema
permite uma economia de 30 por cento
em relagdo ao cultivo tradicional, mas
acredito que ainda podemos avangar
em alguns setores, como no de maqui-
nas, por exemplo’’. Exatamente por is-
so, Dorneles adaptou as plantadeiras
de plantio direto para as condi¢des da
lavoura arrozeira, permitindo que Se-
meiem sobre taipas de canais de irriga-
céo.




Comprar um trator & sempre um bom investimento.

Comprar um trator agricola Caterpillar € melhor ainda - porque nao
existemn tratores melhores na face da terra.

Veja por qué:

g@ POTENCIA VARIAVEL

Tecnologia exclusiva da Caterpillar para maximizar o desempenho
no campo. Até 57% de aumento de poténcia na barra de tragao para
dispor da poténcia necessaria ao tipo de implemento.

PFIOJETO ESPECIFICO _
Quatro modelos, nas versdes Super Rural (SR) e Super Agricola

(SA). Projetados para trabalhos de desmatamento, destoca, gradagem

pesada. subsolagem, gradagem leve, cultivo, nivelamento,

além de manutencao de estradas e construgao de agudes e canais.

MAIOR TRACAO
130% superior aos tratores de rodas do mesmo porte, devido
a patmagem minima das esteiras comparada aos pneus.

MENOR COMPACTAGCAO

Maior area de contato com o solo. Um D6D SA de 13 toneladas
exerce uma pressao de 0,6kg por cm2,

Um trator de rodas do mesmo porte exerce pressao de 1,5kg
por cm?2.

MAIOR VERSATILIDADE

Disponivel para trabalhar o ano todo. Grades medias e pesadas,
adubadeiras, sulcadores, laminas, valetadeiras e muitos outros
implementos ndo deixam a sua maquina sem ter o que fazer.

AGHOLINE

0S MELHORES TRATORES
NA FACE DA SUATERRA.

Alta produtividade com baixos custos de operacgao.

D4E SA
D4E SR
D6D SA
D6D SA
(opcional)
D6D SR

POTENCIA
NO VOLANTE
97-125 HP
80-125 HP
165-216 HP
165-240 HP

140-180 HP

POTENCIA
BARRA DE TRAGAO
74-100 HP
61-96 HP
128-168 HP
128-187 HP

111-139 HP

NGRON]
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CATERPILLAR
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PROFOG
FUMACA PARA

NAO QUEIMAR

A garantia de fucro ndo esta s6 numa boa colheita.
Muitas vezes, ja dentro do silo ou do armazém,
esse lucro comega a ser devorado, gréo por grio,
centavo a centavo,

Profog faz uma dieta de fumaga que acaba com o
banquete das pragas em suas forragens e graos,
no campo ou no amazém. E uma méquina leve,
econdmica (nebuliza um ammazém de 21.000 m3 em
menos de 10 minutos) e muito facil de ser operada.
Além de ser muito Util na desinsetizagdo de
estabulos, campos, silos, armazéns, cocheiras etc.
A base de termonebulizagao, acaba com a proliferagio
de mosquitos, moscas e outras pragas. Assim,
vocé protege sua safra, seu plantel e a satde
financeira de sua empresa. A garantia da safra tem
nome: Profog. Ou se vocé quiser: Prolucro.

@ Tubolit

Tubolit Maquinas e Equipamentos Ltda.
Rua E16i Mendes, 150 ® Dugue de Caxias * Rio de Janeiro
CEP 25010 » Tel.: (021) 771-3430 » Telex: 21-31634

GUINCHO
ELET

*Aceitamos novos revendedores

0 MELHOR GUINCHO ELETRICO DO BRASIL.

Quem tem terra, sitio ou fazenda precisa da for-
¢a do Guincho Elétrico Work. Com ele o veiculo
néo para em nenhum lugar e ainda facilita os
trabalhos da fazenda. O Guincho Work é ligado
& prépria bateria do carro, seu motor é reversivel
o possui frelo de agéo automaética. Disponivel
em dois modelos: Super (3.600 Kg) e Hobby
(1.000 Kg).

VADERS

Estr. de Campo Limpo, 354 - Si. 227
Fone: (011) 5117262 - 511-9468
FEVA Sao Paulo - SP

Fone: (011) 511-3422 - S&o Paulo - SP
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Plantio direto apareceu como
a salvacdao contra o vermelho

Espacamento misterioso — No am-
bito da pesquisa oficial do Instituto
Rio Grandense do Arroz, cinco pesqui-
sadores e 37 técnicos estdo envolvidos,
direta ou indiretamente, com o plantio
direto. ‘“Hoje’’, fala Pedro Roberto de
Souza, ‘‘estamos mais preocupados em
esclarecer algumas diividas dos produ-
tores que ja adotaram o siste-
ma’’. Entre estas duvidas, o agrénomo
coloca o espagamento mais indicado.
‘“Existe, ainda, uma certa davida sobre
qual o melhor espacamento e qual a
melhor densidade de semeadura, ja que
ndo se revolve o solo. Assim, o Irgae o
Clube tém desenvolvido trabalhos jun-
to a produtores em 4reas nio inferiores
a um hectare. Partimos atras de infor-
macoes em quatro regides (Uruguaia-
na, Alegrete, Dom Pedrito e Guaiba),
mas, infelizmente, devido a estiagem
deste ano, os resultados sairam preju-
dicados, e houve a reinfestagido das
areas de pesquisa pelo arroz-ver-
melho”’.

De qualquer forma, o Instituto con-
tinuara atuando nesta dire¢io de pes-
quisas, e deve alcangar, em mais dois
ou trés anos, dados precisos a respeito
do assunto. ‘O que ja sabemos’’, alega
Souza, ‘€ que ha variagdes significati-
vas entre diferentes espacamentos.
Atualmente, se admite como usual um
espagamento de 15 a 20 centimetros en-
tre as linhas, utilizando-se de 150 a 200
quilos de sementes por hectare’” —
praticamente os mesmos indices utili-
zados no plantio convencional em li-
nha. ‘“Mas esperamos que, ao acertar o
espagamento correto no plantio direto,
a produgdo aumente em torno de 40
por cento’’. Enquanto isto n3o aconte-
ce, Souza reconhece que s6 o controle
do arroz-vermelho ja justificaria a im-
plantagdo do sistema. ‘‘A invasora es-
tava prestes a inviabilizar a lavoura ori-
zicola em todo o estado. Agora, sabe-
mos como evitar esta ameaga. Além
disso, € um sistema de cultivo de baixo
custo, com maquinas melhor aprovei-
tadas, melhor adequacdo da época de
semeadura, melhor manejo da irriga-
¢do ¢ mais ganhos aos produtores,
atraveés da integra¢do da lavoura com a
pecuéria’’.

A maior empolgac¢io com o sistema,
no entanto, parte de produtores. E o
caso do agréonomo Rogério Gilberto
Zart, proprietario da Estincia Alvora-
da, da Zart Condominio Agropecua-
rio, em Dom Pedrito/RS. Na Alvora-
da, que possui 1.700 hectares, Zart uti-
liza 500 hectares com plantio direto de
arroz. Mas a grande vantagem do siste-
ma, no seu ponto de vista, é a tdo fala-
da e pouco feita integracdo da agricul-
tura com a pecuéaria. ‘““Tenho obtido
excelentes ganhos com o sistema e, de-
pendendo da categoria do rebanho,
consigo até 500 quilos/cabeca/hectare.
Nos terneiros, estamos obtendo um
rendimento médio de 600 gramas por
dia, mantendo dois animais por hecta-
re’’. Isto tem proporcionado a produ-
¢do de novilhos jovens, batizados de
““novilhitos’’. No seu sistema de pro-
ducdo de cria e terminagdo — que ven-
de ainda reprodutores polled hereford
—, existe a possibilidade de colher o
azevém nao aproveitado durante a es-
tacdo de pastoreio. ‘‘Se houver sobra
de massa verde’’, explica ele, ‘‘colhe-
mos para feno. Isto ajuda a reduzir
ainda mais os custos de implantagdo do
plantio direto do arroz’’.

Segundo o produtor, a idéia de ado-
tar o sistema apareceu ha cinco anos,
por causa do arroz-vermelho, cujo
grau de infestagdo chegou a inviabili-
zar algumas areas da propriedade. ‘‘Eu
plantava arroz € colhia a praga’’, re-
corda ele. ‘“‘Procurei alternativas para
realizar uma intensa rota¢do de cultu-
ra. Estudei a soja, o milho e o sorgo,
mas acabei ficando com o arroz em
plantio direto’’. Sua sistematica € a ro-
tagdo de arroz e azevém, mas em breve
incluira o trigo irrigado. ‘‘Mantenho o
gado pastando até outubro, quando
chega a exata época de plantar O
arroz’’. Outra vantagem, segundo O
produtor, é que o sistema permite o do-
minio total de todos os fatores da pro-
ducdo (tanto os climéticos, como 0S
econdmicos € os tecnologicos). ¢‘Com
ele’’, afirma Zart, ‘‘se planta na época
certa, escolhendo o dia para o comego
do plantio. Isto implica uma otimiza-
¢do dos recursos, das maquinas, usan-
do menos méo-de-obra. O
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Multiviscoso para
motores a diesel.

Rimula Super MV é o 6leo que acompanha
a evolugio dos motores diesel turbo e aspirados,
Multiviscoso, ele retine a mais nova tecnologia
em lubrificantes.

Rimula Super MV traz para voceé:
® Melhor desempenho do motor em qualquer
temperatura, proporcionando melhores partidas
a frio no inverno e mantendo a viscosidade ideal
com o motor quente. ;.
® Menos desgaste de componentes como cilindros
e comando de valvulas, praticamente eliminando
a colagem dos anéis.
® Lubrificacio mais eficaz, protegendo contra a
corrosio dos mancais e reduzindo o depésito de
impurezas nos pistdes. -
® Menor consumo de 6leo lubrificante.
® Maior economia de combustivel.

Para receber maiores informagoes sobre 6leos lubrificantes para motores diesel, preencha o cupom, recorte-o
e envie para Shell Brasil S.A. (Petréleo) — Praia de Botafogo, 370 / 112 andar (OM) — 22250 Rio de Janeiro - RJ
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Os beneficios sao grandes,
mas é indispensavel
considerar as desvantagens

Pros e contras
do sistema

uito tem se falado sobre a eco-
Mnomicidadc do plantio direto

em relacdo ao plantio conven-
cional. Mas, afinal, alguém tem nime-
ros para comprovar suas vantagens?
*“Sim”’, responde o engenheiro agrono-
mo Rubimar Leitzke, diretor adminis-
trativo da Companhia Agricola Extre-
mo Sul, de Erico Ribeiro, o gaticho que
dgtém o titulo de maior produtor mun-
dial de arroz, quatro vezes premiado
com o Destaque A Granja do Ano na
produgdo de arroz. A frente da conta-
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& Vantagem: o
sistema propicia
o plantio sobre o
i talude, o que ndo
ocorre no

| convencional

bilidade de 33 mil hectares de terras de

arroz irrigado (distribuidos entre Pelo-

tas, Jaguardo, Arroio Grande e Santa
Vitoria do Palmar, municipios no ex-
tremo sul do pais), Leitzke garante que
o plantio direto utiliza apenas 53 por
cento das maquinas necessarias para o
plantio convencional. *“Isto diminui os
custos, pois temos menos depreciacdo
do maquinario, se gasta menos com-
bustivel, menos méio-de-obra, menos
manutencao e se tem a garantia da rea-
lizagdo do plantio na época certa. Ou

seja, modifica-se a natureza, contor-
nando os problemas climaticos’’.

A historia dos experimentos da Ex-
tremo Sul com o plantio direto come-
¢ou ha dois anos, quando o grupo im-
plantou 160 dos 8.600 hectares da Fa-
zenda Bretanhas com o sistema do
plantio direto. A metodologia se baseia
no aproveitamento da resteva invernal
de arroz para a implantacdo de aze-
vém, com pastoreio direto de bovinos.
““Com o incremento do ganho de peso
do gado, que pasta no azevém até o ini-
cio do cultivo do arroz, conseguimos
abater até 87 por cento do custeio da
lavoura de arroz’’, afirma o agréno-
mo. ‘‘Acontece que, nas areas de plan-
tio convencional, o gado permanece
praticamente sete meses pastando, ob-
tendo um ganho de peso de 50 quilos
por hectare. Ao contrario, pastando
apenas quatro meses sobre o azevém, O
ganho pulou para 173 quilos/cabe-
ca/hectare. ‘‘Assim’’, continua ele,
“‘levando em conta um custo 100 para
o plantio convencional, gastamos ape-
nas 87 no plantio direto, para obter 0s
mesmos resultados’’. Melhor ainda:
através de suas contas computadoriza-
das, o agronomo acredita que esta re-
ducdo de custos possa baixar até uma
margem entre 70 e 75 por cento. Por
outro dngulo, conclui-se que o método
permite uma economia que varia de 25
a 30 por cento. Dessa maneira, a Extre-
mo Sul se prepara para adotar o plan-
tio direto em 30 por cento de toda a sua
gigantesca lavoura orizicola. A metade
dessa 4rea continuara sendo utilizada
com a rota¢do de azevém e arroz. No
restante, a rotagdo sera de soja e arroz,
sem afastar, contudo, a possibilidade
do uso de trigo.

As receitas de rotacdo de Leitzke
sdo: na integracdo azevém e arroz, a
mais utilizada por enquanto, deve-s€
plantar a pastagem no periodo de ja-
neiro a margo, deixando-o para Ser
pastado durante o inverno e plantar ¢
arroz, diretamente, em outubro; na in-
tegracdo soja, azevém e arroz, plantar
a soja, por plantio direto, em outubro,
colhendo-a em abril e semeando, em
seguida, o azevém — que sera pastado
até outubro do ano seguinte, quando,
entdo, se planta o arroz; na terceira ro-
tagdo, a mais complexa, semear soja
em outubro, colhé-la em abril, plantar
trigo em maio, colh&-lo em outubro €
voltar a plantar soja ou arroz. Todas as
lavouras sdo implantadas diretamente,
e a produtividade se mantém pratica-
mente igual as obtidas com o plantio




Herbicida ndo assusta,
mas vai para a balanca

convencional. No arroz, a Extremo Sul
planta as variedades BR-Irga 410, BR-
Irga 414 e bluebelle, que rendem uma
média de sete mil quilos por hectare,
no convencional em linha. J4 a soja é
da variedade bragg IAS 5, que rende
cerca de dois mil quilos por hectare.
Enquanto isto, a empresa planta o tri-
go BR 23 e testa o BR 34, uma novida-
de do CPATB-Embrapa, de Pelotas,
especialmente indicado para solos pes-
sados e imidos, obtendo rendimentos
médios que variam de 3,4 a quatro mil
quilos por hectare.

Herbicida nio assusta — Mesmo re-
conhecendo que os gastos com herbici-
das sdo maiores no plantio direto, o
administrador argumenta que ‘“‘eles se
diluem através da utilizacdo do imobi-
lizado ocioso. Acredito, inclusive, que
€ possivel dispensar o uso de herbicidas
em algumas destas fases da rotacao de

lavouras ou, pelo menos, diminuir a
sua utilizagdo, sem afetar a producdo
final’’. Antes de implantar sua lavoura
de plantio direto, porém, a Companhia
Extremo Sul fez uma detalhada corre-
¢do do microrrelevo dos terrenos com
sistema a laser. ‘‘Isto é fundamental
para nivelar toda a area’’, entende o es-
pecialista, ‘‘pois assim se mexe o mini-
mo possivel no solo, permitindo que
ele se reestruture fisica e quimicamen-
te, inibindo o desenvolvimento de er-
vas daninhas’’.

As vantagens, na sua opinido, nao
param ai. ‘O plantio direto ¢ ideal pa-
ra solos muito utilizados, como os nos-
sos. E €& a tnica forma do produtor
conseguir programar as épocas e as da-
tas precisas de plantio e, conseqiiente-
mente, de colheita, diminuindo a varia-
bilidade dos periodos. Na nossa regido,
por exemplo, s6 temos 30 dias para o

plantio. Com o cultivo tradicional, ti-
nhamos muitos problemas, pois uma
varia¢do meteorologica afetava todo o
ciclo produtivo, atrasando-o. Com o
plantio direto, pode-se fugir disto”’. E
com relagdo ao espacamento ideal,
Leitzke cré que o melhor comporta-
mento & obtido com uma distdncia de
15 a 25 centimetros entre as linhas.
‘“‘Mas ainda estamos usando 200 quilos
de sementes por hectare, 0 que &€ muita
semente. Acredito que podemos obter
o mesmo rendimento utilizando apenas
60 quilos, melhorando, por outro lado,
o manejo da lavoura desde sua implan-
tacdo até a hora da irrigagdo’’, arrema-
ta ele.

Numeros da Embrapa — Conforme
trabalhos do pesquisador Voni Anun-
ciacdo de Andrade, PhD em herbicidas
e plantas daninhas, do Centro de Pes-
quisa Agropecudria de Terras Baixas
(CPATB-Embrapa), nenhuma pratica
isolada pode oferecer um controle sa-
tisfatério do arroz-vermelho em areas
orizicolas. “‘E a associagdo de um con-
junto de praticas culturais que possibi-
litar4 o sucesso’’, diz ele, destacando a
rotacdo de culturas (a mais eficaz), o

plantio direto, o cultivo minimo, o uso

RTILIZANTE

QUEE SEU PARCEIRO

NA LAVOURA
SUTEM UM

A gente diz que tem um e mostra dois.
Nenhum truque. S6 estamos tentando

dizer que agora os Adubos Serrana

e Ipiranga pertencem a mesma empresa:
Ipiranga Serrana Fertilizantes. E vocé
tern muito a ver com isso. Tem a ver com

a experiéncia e o conhecimento
somados. Tem a ver com a maior

qualidade dos produtos. E tem a ver com
a garantia e assisténcia, agora em dobro.
Na hora de escolher adubo, escolha
Ipiranga Serrana.
Fertilizante que é seu parceiro
na lavoura so tem um.

IFITFRIANLGA SERFRANA

rfartililzantes




de sementes limpas e a utilizacdo da

Comparativo de custos entre métodos de cultivo b fiafea. Ein puas perquisasiis

incluindo receitas com pecuaria integrada que duraram 10 anos —, o controle do

arroz-vermelho através da associagdo

Custos Convencional Plantio direto herbicida-plantio direto foi de aproxi-

de madamente 60 por cento, considerado

Producéo-arroz BTN/ha BTN/ha bom para a alta infestacdo dessas plan-

Custos - (prod. + adm. + sec.) 773,90 732,38 tas no local onde os testes foram desen-
Depreciagées - lav. arroz 75,64 75,64 volvides. .

Depreciagées 15,36 15,36 O numero mais ev1de_ntc ‘de seu tra-

Total - Depreciagées 91,01 91,01 balho, porem, diz respeito a economia

Receitas c/pastoreio - 30,79 - 96,01 de combustivel. ““Houve a reducdo no

Total Geral 834 12 727.38 consumo a favor do sistema direto da

Percentual 100% 87% ordem de 63 litros por hectare’’. Os ou-

tros resultados foram: rendimento de
grios em cerca de 4.900 quilos por hec-
Comparativo de receitas % | § 3 1 tare, compar.ado com 5.250_quilos por

em pecuaria . ‘ hectare do sistema convencional, com
o mesmo rendimento de engenho nos
dois sistemas estudados. O custo do
tratamento com herbicida foi mais ele-
vado que o do convencional, com a se-
guinte ressalva: ‘‘cabe ao produtor, de
acordo com as condig¢des de sua lavou-
ra, como por exemplo, tipos de plantas
daninhas e manejo cultural, optar por
um ou outro tratamento’’, recomen-
dando que, no caso do plantio direto,

Fonte: Cia. Agricola Extremo Sul

Métodos de cultivo kgha BTNMha
(periodo)

Convencional (jan/jul) 55,40 30,79
Direto c/azevém (jan/out) 173,00 96,01

Fonte: Cia. Agricola Extremo Sul

(*) kg/ha: Acima relacionado refere-se a
ganho peso de novilhos e terneiros.

(**) O ganho de peso no convencional é RNy
proporcional ac ganho médio de 95.05 Leitske: PD utiliza metade do maquinario deve-se desmanchar as marachas (rf:-
kg/hal/ano. em comparacio com o plantio convencional presas) e canais de irrigacdo, logo apos

a colheita.
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Em Gramado, o
melhor do arroz

Este ano, os 250 participantes do
52 Semindrio do Plantio Direto do
Arroz, realizado em julho, nas depen-
déncias do Hotel Serra Azul, em Gra-
mado/RS, encontraram boas novida-
des na drea. Além de uma extensa
programagdo de palestras e debates
sobre o sistema e da presenca de 10
empresas que atuam no setor, os téc-
nicos e produtores puderam, tam-
bém, conferir o lancamento de alguns
novos produtos. E o caso do arroz
“Zero Vermelho’ e do herbicida
““Rodeo”’.

Conforme Tilio Renato Bolzoni,
supervisor de producdo das Granjas
Quatro Irmdos e Real Agropecudria
S.A., do Grupo Joaquim Oliveira, a
marca comercial de sementes Zero
Vermelho é uma semente fiscalizada
com indice zero de arroz-vermelho.

“Tivemos um especial cuidado na

REFT | ﬂ:_ /

produgcdo destas sementes, usando
material genético com menos gera-
coes, para evitar a degeneracao’’, dis-
se ele. A partir de sementes bdsicas
fornecidas pelo Instituto Rio Gran-
dense do Arroz, de diversos cultiva-
res, a empresa produz sementes certi-
ficadas em dreas livres de arroz-ver-
melho. Tais sementes sdo novamente
multiplicadas, dando origem as se-
mentes fiscalizadas Zero Vermelho.
Antes de chegarem as mdos dos pro-
dutores, porém, as sementes sdo ain-
da testadas por selegdo eletronica.
“Trata-se de um equipamento ja co-
nhecido, que foi adaptado para ga-
rantir ainda mais a qualidade do pro-

Foloni:

-~ fim das ervas
- aquéticas
nos canais de
irrigacao

duto’’, explicou. Seu funcionamento
baseia-se na andlise otica de cada
grdo. ‘‘Caso o grdo da semente ndo
apresente a translucidez caracteristica
do grdo de arroz branco, significa que
pode tratar-se de uma semente de ar-
roz-vermelho. Esta semente €, entdo,
eliminada’. De acordo com Bolzoni,
no processo normal de classificacdo,
o rejeito varia entre 15 a 30 por cento;
com a sele¢do eletronica através de
translucidez, consegue-se rejeitar até
50 por cento das impurezas. Por este
motivo, o especialista classifica o pro-
cesso como o verdadeiro ovo-de-co-
lombo entre as técnicas de selecdo.
“A Zero Vermelho”, continua ele,r>

ENTRA SAFRA SA| SAFRA
PERMANECE O MELHOR DAS SAFRAS

No fim de uma safra os resultados s&o maiores quando vocé conta
com 0s SUPERTRATORES MULLER.
Com cinco modelos a sua disposigéo, 0s SUPERTRATORES MULLER
tém versatilidade para qualquer tipo de cultura e séo dotados de:
e poténcia de 122 a 310 HP
e tragdo 4 x 4 pura de origem
e rodados simples ou duplos
e chassis articulados e oscilantes
e haixo custo operacional iy
Produtividade e lucratividade tem nome: SUPERTRATORES MULLER.
0 melhor investimento de safra a safra.
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No RS, Rodeo vai combater
a "boiadeira” e o aguapé

“‘pode ser plantada em qualquer drea,
podendo ser utilizada, inclusive, co-
mo uma das formas para a recupera-
cdo de lavouras infestadas, hoje in-
vidveis. No entanto, deve-se preferir
terrenos livres de arroz-vermelho,
pois, do contrdrio, ele pode voltar a
nascer”’.

Dessa forma, apenas a utilizacdo
das sementes ndo garantird uma la-
voura livre da invasora. “‘E preciso
usar as sementes e adotar métodos
culturais como o plantio direto e a ro-
tacdo de culturas alternativas, além
da correta aplicacdo de herbicidas.
Neste caso, pode-se garantir uma la-
voura livre da invasora’’, sustenta o
agronomo.

O fim do ingo aqudtico — Usado
desde 1987 nos Estados Unidos e lan-
cado oficialmente no Brasil no ano

passado, o herbicida sistémico Ro-
deo, da Monsanto do Brasil S.A., foi
outra novidade durante o semindrio.
De acordo com o agronomo Luiz Fo-
loni, gerente técnico do departamento
de desenvolvimento da empresa, tra-
ta-se de um herbicida especifico para
plantas daninhas aqudticas, a base de
sal de isopropilamina de fosfonome-
tilglicina, originalmente criado para
desobstruir rios, represas, acudes, la-
goas, diques e reservatorios de usinas
hidrelétricas com problemas de super-
populacdo destas plantas.

“No caso do Rio Grande do Sui”’,
informa Foloni, “‘o produto serd de
muita valia para a eliminacdo das er-
vas aqudticas dos canais de irrigacio
e drenagem da lavoura arrozeira, em
especial no controle da gramineq
aqudtica conhecida como ‘boiadeirg’

e também de aguapés e lenti-
thas-d’agua”.

Com aplicacdo localizada, com ja-
to dirigido sobre as dreas infestadas,
através de pulverizador costal ou com
trator e barra pulverizadora, o produ-
to se degrada no fundo do riacho ou
represa, cerca de 9,5 dias apos a apli-
cacdo. “‘E biodegraddvel’, argumen-
ta o técnico, ‘‘ndo apresentando bioa-
cumulacdo e nem efeitos mutagéni-
cos. Assim, ndo afeta pdssaros, pei-
Xes e roedores aqudticos. As dosagens
recomendadas vdo de cinco a seis li-
tros por hectare e a matéria resultante
da decomposicio das plantas é orga-
nica. Dessa maneira, ndo apresentd
nenhuma restrigido técnica, legal ou
governamental’’.

Mesmo assim, a Monsanto mantém
0 produto sob testes permanentemen-
te, simulando diversas condigdes de
aplicacdo. ““Ndo encontramos nada
que desabonasse seu #so, mesmao por-
que a Cetesb, de Sdo Paulo, e o US
Service Wildlife Protection (Servigo
Norte-americano de Protecdo a Vida
Selvagem) analisaram o produto €
aprovaram?™. fa
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UNA NOVA ARMA NO
COMBATE A EROSAD.

Os terraceadore
eficazes equipa

s CIVEMASA ja provaram ser os mais
mentos utilizados na defesa do solo

0OTC18 apresenta
trator nos dois hra
é acoplado na barr

Além de contar ;
il CIVEMASCXm t_|C_>das as garantias dos ja conhecidos terracea-
+ © TC 18 traz caracteristicas inovadoras: é mais

leve, podendo ser trgei
] a = 2
804 120 HP; const ¢lonado por tratores 4x4 com poténcia de

em transporte tenh:raos,I 1113505 de 7 mts de base embora quando
seja 3,3 mts. Ya largura consideravelmente diminuida, ou
Esse novo mode|
0
4x4 de pequeno podrieterraceador vemn viabilizar 0 uso de tratores
n =
bem como se tornar a construgio de terracos de base larga,
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608 inferiores do terceiro ponto e TC 18 B, que
a de tragsp.
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QM e holandés:
um recorde
puxa outro

Os leildes de cavalos quarto-de-mi-
lha e de gado holandés movimentaram
as pistas do restaurante e pavilhdo in-
ternacional, respectivamente, no par-
que de Exposi¢cdes Assis Brasil, em Es-
teio/RS, na noite de sexta-feira, 2 de
setembro, durante a XII Expointer. Os
criadores de quarto-de-milha coloca-
ram a venda 41 animais, que renderam
um montante de NCz§ 1.779.200,00
perfazendo uma média de NCz$
43.395,12, superando as expectativas
iniciais dos organizadores. Comanda-
do pela Raca Empreendimentos, de
Sdo Paulo, o Leildo de Elite Quarto-
de-Milha de Esteio, na opinido de Sér-
gio Novaes, um dos sdcios da empresa,
foi uma experiéncia bastante satisfato-
ria. ‘‘Batemos o recorde da Expointer,
o da regido sul, fizemos o segundo
maior preco em éguas no pais e bate-
mos também o recorde nacional de po-
tra’’, anima-se Novaes.

A égua Juanita Gold Love, proprie-
dade de Gianni Franco Samaja, de
Brotas/SP, foi a que alcangou o maior
preco de Esteio este ano: saiu por
NCz$ 200 mil, & parceria Ottoni Piffe-
ro Monteiro e Filhos, Haras Fonte Ri-
ca, Itaqui/RS. Para Monteiro, o exem-
plar valia até mais de NCz$ 200 mil e
nao poderia sair do Estado. Também a
potra Follow Me PK, do criador pau-
lista Plinio Kiehl, brilhou na pista, e
foi comprada por Gert Schmidt, de
Joinville/SC, pela quantia de NCz$
160 mil, conquistando o recorde nacio-
nal da categoria. A batida de martelo
ficou ao encargo de Nilson Genovesi,
que com muita habilidade revelava os
resultados parciais do Holand&s Clas-
sic, entusiasmando ainda mais os com-
pradores, € do leiloeiro do Knorr Re-
mates/RS. As meédias alcancadas fo-
ram: NCz$ 65 mil, para as potrancas;
NCz$ 95.142,86, para as éguas PP,
igualmente recorde nacional; NCz$ 30
mil, os garanhdes e, os potros novos,
NCz$ 23 mil.

O leildo de elite de gado holandés, o
Holandés Classic, superou todas as ex-

‘Trevinha'’,
o tratador,
Décio e
Manuel Pillo
Valles: um
negécio de | .
emocdes, |
lagrimas e |

desencontros

i
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pectativas de venda e valores, chegan-
do até mesmo a superar o gado de cor-
te. Esta € uma realidade um pouco di-
ferente da normal, que s6 se tornou
possivel em fun¢do do aumento do pre-
¢o do leite em nivel de produtor e tam-
bém pelo excelente padrdo dos ani-
mais. Foram selecionadas para o even-
to 25 vacas com classifica¢do minima
de 80 pontos. Este foi o merecido resul-
tado de um trabalho de equipe dos pro-
prios criadores e faz parte da nova es-
tratégia de valorizacio da raga no Rio
Grande do Sul.

Movimentado e cheio de emogdo, 0
remate comandado pelo escritorio ru-
ral Fausto Crespo Remates foi um su-
cesso, isso dito por criadores, leiloeiros
e, de um modo geral, por todos que se
fizeram presentes. O segundo maior
pre¢o da Expointer ficou para Tucane
Trevinha Jéia, vendida por NCz§ 180
mil. Quando da batida do martelo até
lagrimas de emocao e despedida do tra-
tador do animal rolaram na pista. Mas

a movimentacdo nédo parou por ai: dois
dias apos o negocio realizado, ultimo
dia da Expointer, o comprador, o ca-
rioca Manoel Pillo Vales, havia desapa-
recido, sem fechar o negocio, fato que
criou sérios constrangimentos e
apreensdo. Mas na quarta-feira apos o
encerramento da exposicdo, Vales en-
trou em contato com o proprietario do
animal, Dacio Paiva Cunha Sobrinho,
Fazenda Santa Rufina, Livramen-
to/RS, com a Secretaria da Agricultura
e Abastecimento do Estado € com o lei-
loeiro Fausto Crespo, justificando seu
desaparecimento e reatando o negdcio.
Desta forma, estava mantido o recorde
de preco nominal sul-americano. O se-
gundo e terceiro maior prego da noite
foi pago pelo criador, também carioca,
Climério Pereira Velloso, Fazenda
Araruama, de Araruama/RJ. Ele re-
matou a grande camped de Esteio des-
te ano, a Anay Zagoia Rockmann As-
tronaut, por NCz§$ 176 mil, mais a
camped vaca Medianeira Leticia, por
NCz$ 148 mil. A arrecadagéo alcanca-
da pelos 25 exemplares colocados em
pista rendeu uma média de NCz$ 51
mil. Uma situacdo que veio em funcio
da valoriza¢do do leite, que esta por
tras de todos esses investimentos. No
geral, contando vendas a galpdo, no
leildo normal e no Elite, foram vendi-
dos um total de 55 animais, totalizan-
do NCz$ 1.255.100,00, média de NCz$
22.820,00.
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Charolés:
politica
movimenta
0S precos

O 4? Leildo Noite de Prata da Raga
Charolesa, que reuniu mais de 400 pes-
soas na pista do Restaurante Interna-
cional do Parque Assis Brasil, se carac-
terizou por dois fatos: em primeiro lu-
gar, o charolés segue mantendo sua li-
deranca em termos de comercializagdo,
pois vendeu 31 animais a um total de
NCz$ 780 mil, com médias de NCz$
25.161,29; em segundo lugar, o evento
foi marcado por uma série de boatos
que misturaram negdcios com politica,
por um lado, e boatos de que nem to-
dos os resultados foram verdadeiros.
Neste ultimo caso, se inclui o proprio
preco fop da noite. Oficialmente, o
animal melhor cotado foi o touro
‘““Baygorria Inglés 17°’, vendido pela
Estancia Rincon de Baygorria S/A, de
Durazno, Uruguai, para Luiz Gonzaga
Marafiga, da Fazenda Sdo José, de
Santa Maria/RS, por NCz$ 81 mil —
Nnovo preco recorde sul-americano da
raca. Na outra situagdo, estariam uma
série de aquisi¢des do candidato a pre-

éCezar Rascal Charm’’, o segundo melhor preco do Noite de Prata

sidéncia Paulo Salim Maluf, realizadas
através de procurador. Em todo caso,
as provaveis compras de Maluf foram
pagas pelo charolista Bruno Burtet, de
Santa Barbara do Sul/RS, que, em no-
me do presidenciavel, pagou o segundo
melhor preco da noite, a reservada de
grande camped ‘‘Cezar Rascal
Charm’’, vendida por Cezar Jaques
Cezar, da Cabanha Cezar,
Vacaria/RS, por NCz$ 76,5 mil. De
acordo com Marafiga, sua compra se
justifica na medida em que *‘trata-se de
um animal importado que tera premia-
¢des garantidas no futuro’’. Iniciando-
se agora na criacdo de puros, Marafiga
ja cria charoleses PC e nelores, e ‘‘ja
havia conversado com os proprietarios
uruguaios, pois a qualidade do touro
me chamou a aten¢do no primeiro dia
da feira’’.

Enquanto isto, Burtet destacava que
‘‘Maluf me autorizou a comprar as me-
lhores fémeas da raca, independente do
prego. Foi o que fiz”’.

Santa gertridis vende
bem para o Nordeste

Mais uma vez, a raca santa gertradis
Se caracterizou por atrair diversos com-
pradores de outros estados, especial-
mente do Nordeste. No seu 3° Leildo
de Selecdo, que reuniu cerca de 250
pessoas, os gertrudistas pernambuca-
nos, paraibanos, maranhenses e pa-
rgense:s fizeram a festa, e sua participa-
40 50 ndo foi maior porque o preco
fop da noite acabou ficando para Péri-
cles Druck, da Estancia da Quinta
Ltda., de Rio Pardo/RS, ao comprar a
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Nelore bate recorde
e abre fronteiras

Pela primeira vez em sua historia, a
Expointer abriga um leildo de elite de
zebuinos — e os resultados ndo pode-
riam ser melhores. Promovido pela As-
sociagdo dos Criadores Gauchos de Ze-
bu (ACGZ), com apoio da associagdo
nacional, o 1° Zebuinter vendeu 18
animais, com médias de NCz$ 14,7
mil, somando um total de NCz$ 264,6
mil. O destaque da noite ficou para o
pecuarista José Eduardo Rocha Ca-
bral, de Londrina/PR, que adquiriu a
fémea nelore Genética DC, de Francis-
ca C. Garcia Cid, da Fazenda Cachoei-
ra, Severina/SP, por NCz$ 34 mil —
recorde gaticho para a raga. Cabe des-
tacar, também, a atuacdo do pecuaris-
ta Marco Antbénio Salgado, de Sao
Gabriel /RS, que adquiriu seis animais
por NCz$ 75 mil. De acordo com o pre-
sidente da Associacdo Brasileira de
Criadores de Zebu (ABCZ), Jodo Gil-
berto Rodrigues da Cunha, o sucesso
do leildo demonstrou que ‘‘o zebu ja
tem mercado consolidado no Rio
Grande do Sul, o que facilitara a pene-
tracdo da espécie nos mercados do Pra-
ta’.

‘‘Rafaela’’: igualando record
fémea Rafaela 8-70, de um ano, da Ca-
banha Sdo Rafael, de Sdo Borja/RS,
por NCz$ 36 mil, igualando o recorde
brasileiro de fémeas. O comando dos
negocios foi de Marcelo Silva, do escri-

torio de remates Trajano Silva, e os re-
sultados gerais foram: 27 animais co-
mercializados para um total de NCz$
392.400,00, com médias gerais de
NCz§ 14.533,33. Além dos animais,
foram também vendidos dois lotes de
100 doses de sémen do supercampedo
MR Bravo, somando NCz$ 36 mil,
com um pre¢co médio individual de
NCz$ 180,00 a dose. Do total de ani-
mais ofertados, cinco foram para o es-
tado do Para, quatro para Pernambu-
co e quatro para Sdo Paulo. Houve
ainda algumas vendas para Santa Cata-
rina, uma para o Espirito Santo e o res-
tante ficou no Rio Grande do Sul.
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Data Local

23/09 Agua Funda/SP
24/09 Piraju/SP
28/09 Camaqui/RS
30/09 Pirassununga/SP

Evento

II Leilao Master Appaloosa
Feira Agropecuaria

23% Expofeira

Exposicdo Agropecuaria
14/10 Bagé/RS Remate Santa Gertridis
16/10 Palace/SP 12 Leilao Barba Embryo

Crioulo: BT Brazao
foi o melhor preco

Mesmo tendo batido recordes na-
cionais de prego, tanto em fémea co-

mo em macho, ndo se percebeu muito
entusiasmo nos remates de cavalo
crioulo realizados este ano no parque
de Exposicoes Assis Brasil, em Es-
teio. Mas, para o leiloeiro Marcelo
Silva, do Escritério Rural Trajano
Silva Remates, as aparentemente bai-
xas médias registradas foram, na rea-
lidade, um bom preco, considerando
a quantidade de animais que passa-
ram em pista. Foram comercializados
um total de 95 animais, totalizando
NCz§ 2.450.400,00, numa média de
NCz$ 25.793,68.

O maior preco ficou para o vence-
dor do Freio de Ouro, edigdo 89, o
BT Brazdao do Junco, da Junco Agri-
cultura e Pecudria, de Uru-
guaiana/RS, vendido para o tradicio-
nal criador gaiicho Roberto Maga-
lhaes Surie, Cabanha Penharol, Ba-
gé/RS, por NCz§ 188 mil, divididos
em quatro parcelas iguais. Mas os an-
tigos proprietdrios garantiram o direi-
to de usar cinco coberturas anuais do
reprodutor, enquanto ele estiver em
atividade. Carlos Mdrio Sufie, que es-
tava representando seu tio, satisfeito
com a aquisicdo, salientou da dificul-
dade de se obter um animal do nivel
do Brazdo do Junco, com extraordi-
ndrias morfologia e fungao.

19/10 J. de Castilhos/RS Leildo de Charolés
Zoonoses

De 15 a 21 de outubro, Porto Alegre sediara o Congresso
Mundial de Zoonoses. O programa inclui conferéncias, me-

sas-redondas, painéis, cursos e outras atividades. Informa-
¢oes: rua General Jodo Telles, 383, 1° andar, CEP 90210,

Porto Alegre/RS.
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25 DE AGOSTO A 2 DE SETEMBRO DE 1990 - ESTHO - RS

Lancamento — O governador do
Rio Grande do Sul, Pedro Simon,
se antecipou e langou a
Expointer 90, 132 edigdo da
maior feira de animais puros da
América Latina, com cartazes em
portugués e inglés. De 25 de
agosto a 2 de setembro de 1990,
em Esteio/RS

Corriedale: o
grande destaque

No setor de ovinos, mais uma vez a ra-
ca corriedale voltou a se destacar. Con-
seguiu o maior total de vendas — NCz$
319.800,00 — e ficou com o animal re-
corde dos leildes, ““Sdo Marcos 1447’
que, com os seus 100kg, conseguiu o
preco de NCz$ 75.000,00, isto &, quase
quatro vezes mais que o preco de uma
vaca de leite de producdo média (ani-
mal de exposicdo). O proprietario, Ig-
nacio Bicca de Freitas, de Alegrete/RS,
vendeu para o Condominio Santa
Ameélia, de Santo Anténio/RS. Outra
comparacgdo valida para situar a alta da
ovinocultura em Esteio ¢ analisar o va-
lor do ‘“‘Sdo Marcos 1447’ comparado
com os animais de corte expostos, onde
cota¢do de um bom reprodutor ficou
em torno de NCz§ 10.500,00. 2]

UM GRANDE
LANCE PARA
(QUEM VENDE.

CARNE REMATE
MERIDIONAL.

O Carné Remate Meridional ¢ a solugdo para
a cobranga das parcelas nas vendas de animais
em feiras, leildes ou exposi¢cdes. E emitido e
entregue na hora facilitando e agilizando a tran-
sacdo. O comprador sai do remate sabendo
exatamente quanto, quando, como e onde ird
pagar. O Meridional fica responsavel pela
custodia das notas promissorias. Este € mais um
servigo do Banco Multiplo.

MERIDI- NAL

O BANCO MULTPLO COM A FORCA DAUNLAO

UM GRANDE
LANCE PARA
QUEM COMPRA.
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rande campeao e
c::isganos da raca charolesa

Misterieux Har
campedo maior

A producao
argentina
ganha folego

onhecida como uma das prin-

cipais exposi¢des agropecua-

rias do mundo, a de Palermo,
que acontece desde 1875 em Buenos
Aires, capital argentina, teve a sua
103? edi¢do em agosto passado. Ela
aconteceu, neste ano, justamente num
momento em que a Argentina atraves-
sa a pior de suas crises econdmicas,
culminando com uma complicada tran-
sicdo politica. E Palermo se transfor-
ma num marco de passagem entre o Iis-
CO € a incerteza.

O presidente argentino, Carlos Saul
Menem, em conversa com os dirigentes
rurais, na Sociedade Rural Argentina,
disse que o setor agropecudrio é o pilar
fundamental para a formagdo de rique-
Zas no pais e que, para isso, € necessa-
ria a adogéo de politicas claras e néao
discriminatérias. Na abertura oficial
da “‘Exposicién Internacional de Ga-
naderia, Agricultura e Industria’’, Me-
nem salientou que ‘‘o futuro argentino
€std no campo’’ e convocou O Campo
no sentido de que se torne a alavanca
insubstituivel da revolugdo produtiva.
Felipe Sol4, secretario de Agricultura,
Pecuaria e Pesca, enfatizou que, na
atualidade, o setor agropecuario tem a
oportunidade inédita de dar substincia
arevolucdo produtiva, porque ‘‘ndo ha
hada que possa superar o campo em
termos de uma resposta imediata aos
€stimulos macroecondmicos e realizar
Um aporte extraordinario de divisas pa-
Ia a balanca comercial.

Participaram da mostra racas bovi-
nas, eqilinas, ovinas e suinas que, pela
Situagdo econémica do pais, como
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PALERMO

‘‘agropecuaria sera o pilar da revolucao
produtiva argentina’’

também por questdes técnicas, regis-
traram queda nos precos em dolar al-
cancados pelos grandes campedes das
principais racas bovinas. Por outro la-
do, o numero de animais em venda foi
relativamente escasso. Qutro fator que
fatalmente influiu para a retirada de
animais das vendas foi o alentador dis-
curso proferido por Menem, que levou
os criadores a darem a seguinte justifi-
cativa: se o campo vai ser reaquecido,
‘yoltamos no ano que vem com di-
nheiro no bolso, este ano nio ha’’. E
foi justamente a falta de dinheiro que
provocou os baixos precos e escassos
lances nos leiloes.

J4 as vendas dos ovinos corriedale
foram 4geis, a ponto do grande cam-
pedo da raca, da estdncia Maria Be-
hety, ter saido da pista vendido para
La Juciela, por dois milhdes de aus-
trais, o equivalente a NCz$ 16.000. Va-

le mencionar algumas cifras: os polled
hereford reafirmaram sua posicdo de
preferéncia entre os produtores. Pelo
grande campedo, foi obtida a soma de
US$ 20.770 (NCz$ 83.080), que foi o
preco maximo alcan¢ado por um ma-
cho bovino. Esta cifra representou
uma diminui¢do de 24 por cento em re-
lagdo ao ano passado, quando o preco
recorde foi de 27.400 dolares (NCz$
99.600). O melhor prego entre o aber-
deen angus, cujo grande campedo da
raca nio foi a venda, atingiu 15.385
dolares (NCz$ 61.540), 42,3 por cento
a mais que o melhor macho de 88, mas
apenas superior ao da fémea mais cara
deste ano, que saiu por US$ 15.140
(NCz$ 60.560). Outra surpresa foi para
o touro shorthorn, US$ 19.230 (NCz$
76.920), 66,7 por cento maior qué 0
melhor prego de 1988. Na raca cripula,
0 maior prego registrado foi de
7.200.000 austrais, o equivalente a
NCz$ 57.600 mil. O maior prego ficou
para o reservado de grande campedo
dois anos, Tresco M-164 Sucessor, raca
brangus, vendido por 20 milhoes de
austrais (NCz$ 160 mil). Mesmo com
alguns destaques, no geral Palermo
ndo rendeu como em anos anteriores.
Os criadores aguardam por uma me-
lhor situagio econdmica para o pals,
apostam em Menem e esperam voltar
a0 parque, no préoximo ano, com di-
nheiro no bolso. g
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O milho para a préxima safra

A pesquisa oficial divulgou dados
sobre as variedades de milho mais
plantadas e suas produtividades em en-
saios, retificando as informacgdes das
tabelas publicadas na edi¢cdo de julho
(As sementes da boa safra). Para o es-
tado de Sio Paulo, foi utilizado os'En-
saios Nacionais de Milho Normal e
Precoce, realizados pela Embrapa, sa-
fra 87/88 em dez locais do estado
apontando os seguintes cultivares com
os seus rendimentos médios: Contimax
322 (6.270kg/ha), Agroceres 303
(6.075), Dinamilho 50 (5.912), Germi-

nal 500 (5.858), Agroceres 401 (5.532),
Pioneer 6875 (5.451), Braskalb XL 678
(5.370), Agroceres 403B (5.261), Car-
gill 211A (5.261), Pioneer 3210 (5.261),
Cargill 1118 (5.153) e Braskalb XL 560
(4.882). Ja as tabelas a seguir expres-
sam as variedades de maior rendimento
no Parana, com base em levantamento
do Iapar, realizado em 13 ambientes do
estado, na safra 88/89; e em Minas Ge-
rais, com base nos ensaios Regionais
que avaliaram os cultivares comerciais
safra 88/89, realizado pela Embrapa.

Parana
Ciclo precoce Rendimento Ciclo normal Rendimento
Dinamilho 170 9.444kg/ha Dinamilho 100 8.622kg/ha
Germinal 500 8.440kg/ha Pioneer 3232 3580kg/ha
Dinamilho 70 8.333kg/ha Dinamilho 50 8.525kg/ha
Pioner 3230 8.168kg/ha Germinal 500 8.440kg/ha
Agromen 2010 8.141kg/ha Braskalb-XL 678 8.299ka/ha
Braskalb-XL 560 8.135kg/ha Braskalb-XL 678C 8.169kg/ha
Contimax 322 8.115kg/ha Agroceres 106 8.131kg/ha
Agroceres 303 8.093kg/ha Pioneer 3210 8.121kg/ha
Cargill 525 7.888kg/ha Grao-de-Ouro 1049 8.039ka/ha
Braskalb-XL 599 7.865kg/ha Contimar 130 8.024kg/ha
Minas Gerais
Ciclo precoce Rendimento Ciclo normal Rendimento
Agroceres 303 6.190kg/ha Cargill 1115 5.746kg/ha
Embrapa 201 6.186kg/ha Pioneer 3232 5.744kg/ha
Dinamilho 170 6.168kg/ha Braskalb-XL 604 5.701kg/ha
Braskalb-XL 599 6.144kg/ha Pioneer 3238 5.663kg/ha
Contimax 322 6.111kg/ha Contimax 533 5.531kg/ha
Pioneer 3230 6.080kg/ha Germinal 5555 5.514kg/ha
Germinal 500 6.050kg/ha Dinamilho 100 5.419kg/ha
Cargill 525 6.018kg/ha Agroceres 302A 5.417kg/ha
Agromen 2012 5.813kg/ha Colorado 11 5.271kglha
Gréao-de-Ouro 5.725kg/ha Agromen 1022 5.059kg/ha

Arroz de varzea

Os interessados em plantio direto de
arroz contam, desde o inicio do ano,
com mais uma alternativa para o apro-
yveitamento da area na entressafra: o
cultivar de trigo BR 34, especialmente
desenvolvido para terras baixas e var-
zeas. Criado pelo Centro de Pesquisa
Agropecuaria de Terras Baixas
(CPATB-Embrapa), de Pelotas/RS, a
partir de trabalhos dos pesquisadores
Wilmar Wendt e Vanderlei Caetano,
transferidos do Centro Nacional de
Pesquisa do Trigo, em Passo
Fundo/RS, para o CPABT, o trigo de
varzea vem aumentar as opgdes para
cultivos de inverno. Tradicionalmente,
a rotacdo era feita entre arroz, no ve-
rdo, € pastagens, no inverno.

““A principal caracteristica do BR
34, diz Caetano, ‘‘é a sua capacidade
de suportar bem os estresses ambien-
tais de seca e encharcamento do sul do
pais’’. Neste inicio de difusdo, o pro-
duto esta sendo testado em oito pro-
priedades particulares e em areas de
dois centros experimentais. Nestes dois
lugares, devem ser produzidas, para o
proximo ano agricola, cerca de 1.600
toneladas de sementes certificadas. A
op¢do que se abre, entdo, & grande,
principalmente para uma melhor utili-
zacdo dos cinco milhdes de hectares de
terras baixas do Rio Grande do Sul que
permanecem praticamente em pousio
durante a maior parte do ano.

Colheita parcelada
melhora o algodao

Pesquisas conduzidas pelas areas de
fisiologia vegetal e fitotecnia do
Iapar/PR indicam que a qualidade do
algoddo e seu rendimento podem ser
melhorados. Isto pode ser feito através
do parcelamento da colheita, evitando,
assim, a permanéncia de capulhos ao
excesso de sol ou a chuva, ou através
da desfolha, que possibilita uma aber-
tura mais rapida das bolas, evitando o
seu apodrecimento. Os resultados obti-
dos apos varios anos de trabalho auto-
rizam os pesquisadores a afirmar que o
parcelamento da colheita é determi-
nante para se chegar 2 um produto com
melhor rendimento e classificacdo. Ele
consiste em efetuar a colheita em trés
etapas, realizando primeiramente a
apanha do baixeiro, depois o meio e,
por ultimo, o ponteiro. O parcelamen-
to vai evitar a permanéncia, por muito
tempo, das primeiras bolas que vio se
abrindo. A exposi¢do prolongada do
algoddo no campo, a espera de uma
unica ou mesmo duas apanhas, pode
provocar uma acentuada variaciio na
qualidade do produto e perda no rendi-
mento, causadas por excesso de chuvas
ou altas insolagdes. Para os técnicos do
Iapar Jamil Marur e Ruy Seiji Yamao-
ka, em caso de chuva pode ocorrer o
manchamento da fibra, causada pela
coloragédo avermelhada da maioria dos
solos da regido algodoeira. J4 a insola-
¢do, também ndo interessa ao produ-
tor, por resultar em menor peso, em
funcdo da excessiva perda de umidade
das sementes.

A GRANJA - 73




_PONTO DE VISTA

A era é do sémen sexado,
mas ha produtores que ainda nem
descobriram a inseminacdo

Genética no ano 2000

American Breeders Service

(ABS) é a maior companhia pri-
vada de venda de sémen dos Estados
Unidos € também a maior companhia
do mundo na area de inseminacdo arti-
ficial. Nos Estados Unidos, representa-
mos 25 por cento do mercado total de
sémen, e SOmMos a unica empresa indivi-
dual da area. As outras empresas que
dividem o mercado norte-americano
sdo pools de companhias. No Brasil, a
empresa comegou a atuar em 1960,
através de convénios com 0s governos
estaduais de Sdo Paulo e Rio Grande
do Sul. Hoje, os melhores animais lei-
teiros que temos aqui sdo originarios
de sémens de animais dos Estados Uni-
dos e Canada. Atualmente, ja utiliza-
mos 0 mesmo material genético utiliza-
do la. Com isto, estamos ganhando muito tempo em termos
de pesquisas, pois, embora tenhamos bons pesquisadores,
ainda ndo temos toda a estrutura que existe no setor de pes-
quisa genética la. Infelizmente, porém, a porcentagem de
produtores brasileiros que usam este material € muito pe-
quena, de aproximadamente 25 a 30 por cento no rebanho
leiteiro e de 0,5 por cento entre as vacas de corte. Isto em in-
seminacédo artificial — que € a tecnologia mais difundida.
De qualquer forma, trabalhar com material de inseminagéo
ndo testado € uma bobagem, é um desperdicio de investi-
mento e de tempo. Hoje, os norte-americanos ja nao se con-
tentam em testar seus reprodutores somente através do teste
de performance — que avalia os melhores reprodutores — e
com o teste de progénie — que analisa a sucessdo do repro-
dutor. Com o emprego dos supercomputadores, eles estdo
cruzando todos os dados genéticos de reprodutor, tanto as
informagdes de progénie, como todos os dados produtivos
de seus ascendentes, descendentes e parentes colaterais. O
touro de corte, assim, ndo é avaliado so através de seus fi-
lhos, mas também através de suas irmis, de suas meias-ir-
mas, da sua avo, da sua mae. Isto significa uma seguranca
muito maior na hora de adquirir e usar o sémen de um deter-
minado touro. As caracteristicas genéticas sdo responsaveis
em 40 por cento do resultado produtivo final do animal; o
resto € influéncia de clima, adaptacio, alimentacdo e outros
fatores. Apos o uso da inseminagdo, foi a vez dos transplan-
tes dos embrides. Depois, chegou a biparticio dos embrides
e hoje ja esta se fazendo a clonagem dos embrides. Ela é rea-
lizada da seguinte forma: quando o embrido atinge uma di-
visdo de 32 células, cada uma destas células é colocada no
lugar do nicleo de um 6vulo ndo fecundado, gerando 32
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embrides geneticamente idénticos. Es-
tes poderdo ser novamente divididos, e
assim sucessivamente. Serdo produzi-
dos milhares de animais geneticamente
iguais.

E uma revolugio em termos de re-
produgio animal e pesquisa genetica.
No entanto, & exatamente ai que deve
aumentar o rigor nos testes de avalia-
¢do, pois podemos estar multiplicando
um animal com caracteristicas indese-
javeis. A ABS ja montou uma empresa
especializada em clonagem de em-
brides. Além disso, no maximo em trés
anos estaremos com sémen sexado no
mercado mundial, produzindo 90 por
cento do sexo desejado. A Universida-
de de Wisconsin ja terminou esta pesqui-
sa e a ABS ja se prepara para langar es-
se material comercialmente. Aqui no Brasil, temos que ter
um pouco de paciéncia e cuidado em relagdo a estas novida-
des tecnologicas. As vezes, nossos criadores correm a frente,
em busca de novidades, sem saber direito como utilizar a
tecnologia que ja é de dominio. E o caso da propria insemi-
nagdo artificial. A técnica ja é banal entre uma elite de cria-
dores, mas ainda ndo se popularizou e néo se simplificou. Ja
estamos passando para o transplante de embriGes sem ter
avaliado estes embriges. Isto implica num risco muito gran-
de. Antes de se langar na tecnologia de ponta deveriamos
aprender a inseminar com perfei¢do. Infelizmente, muitos
dos nossos produtores nio sdo ambiciosos, ndo procuram
adotar tecnologias que promoveriam sua producdo. Por sor-
te, porém, uma nova geragdo de pecuaristas ja esta atuando
com esse arsenal tecnologico. Ha, ainda, outra questdo: as
empresas comerciais, € em especial a ABS, possuem o maxi-
mo interesse em avaliar as qualidades genéticas do sémen
dos touros nacionais, pois sO assim conquistaremos outros
mercados. Nos, por exemplo, vendemos aqui sémen testado
nos Estados Unidos, mas vendemos 14 s€émen que néo € pro-
vado aqui. Isto & ruim para a nossa imagem de fornecedores
de sémen, e é muito ruim para o conceito do pecuarista bra-
sileiro. Por isso, concordamos que o padréo racial de ani-
mais presentes em exposi¢des brasileiras como a Expointer &
muito bom. J4 quanto a qualidade genética, tem que pro-
var. Acredito que existam excelentes animais quanto as ca-
racteristicas genéticas, mas eu gostaria de saber quais sdo
eles.

Sérgio Padilha
Veterinario da ABS
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PARA DOMINAR O GADO BRAVIO,
VOCE PRECISA DA FORCA _

== ELEFANTE -

O arame farpado Elefante possui fios grossos de alta resisténcia. Suas farpas, entrelq-
cadas por dentro e por fora do fio da cordoa ha, nunca saem do lugar. E apesar de tdo robus-
fo, mantém uma flexibilidade que facilita o trabalho. Né&o € a toa que Elefante é o preferido
na sua categoria. Até os animais mais pesados e inquietos respeitam a forca que ele tem .
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PURINA.
Tetracampea

como “Destaque” em
Nutngao Animal.
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