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DEPOIMENTO

Tem sempre um jeito

de fazer

ilmar de Oliveira Schiirmann, 48 anos,

catarinense de Floriandpolis, engenheiro

quimico, é o diretor geral da Ceval Agro
Industrial S.A., uma empresa controlada da Cia.
Hering, de Blumenau. Em 18 anos, o modesto
praojeto de industrializacdo e comercializacdo de soja
desenvolvido em Gaspar/SC, onde estd a sede da
empresa, acabou se transformando num dos maiores
exemplos de sucesso empresarial do setor de alimentos

do Brasil.

A Ceval é hoje a terceira maior empresa por
Jaturamento no setor de alimentos, segundo a iltima
edicdo de ‘‘Melhores e Maiores’. Antes dela, sé a
Copersucar e a Nestlé. Ela cresceu rapidamente no
setor da industrializacdo e comercializacdo da soja e
de seus produtos, tornando-se a principal do seu
setor. Had 10 anos comegou no negécio de criacdo,
abate, industrializacdo de carnes de aves, suinos e
bovinos, e também jd estd entre as lideres. Para
completar, ha dois anos comecou a experiéncia na

industrializacdo do milho.

Tudo isso, quem comandou, ou pelo menos quem
Viu nascer e se concretizarem os projetos, foi Vilmar
de Oliveira Schiirmann, um ex-empregado da Samrig,
que foi convidado pela Cia. Hering para analisar os
estudos de viabilidade de implantacdo da Cevall.
Desde entdo, sempre esteve junto nos processos de
transformagdes da empresa, entre eles o iltimo: a
Jabrica de margarinas, cremes vegetais e gorduras
hidrogenadas, que, com o lancamento de Bonna,
buscou uma nova segmentagdo para o mercado.

Nesta entrevista, o diretor geral da Ceval traca um
perfil deste caminho de sucesso empresarial.

A Granja — Ultimamente, na esteira
de uma grande investida da Ceval na
midia, a empresa tem chamado muita
atencio e deixado no ar uma pergunta:
como se explica o formidavel sucesso
da Ceval?

Schiirmann — O sucesso da Ceval tem
alguns sindnimos muito importantes,
que as vezes passam despercebidos por
alguns: trabalho, equipe e aproveita-
mento das oportunidades que nos apre-
sentaram. Quando se concebeu a Ce-
val, estavamos preocupados em preen-
cher uma necessidade que se vislum-
brava no mercado local e talvez regio-
nal. Com a pratica, percebemos que,

para nos manter vivos no negocio, era
preciso ocupar espagos. Foi o que fize-
mos, muitas vezes com arrojo, assu-
mindo riscos, mas confiando nas pes-
soas que fazem a equipe e que foram
responsaveis diretas pela decisdo de
que o risco poderia ser assumido. Sem
pessoas qualificadas que se superam
nas horas dificeis — e que ndo foram
poucas nesses 18 anos —, as possibili-
dades de sucesso sdo poucas.

A Ceval comecou do nada
e, apesar do seu tamanho,
ainda permanece informal

melhor

Schiirmann: ““Era preciso ocupar espagos’’

P — Esta seria a formula ideal para
uma empresa nacional crescer e se de-
senvolver? O sr. a prescreveria para
quem quisesse ingressar no mercado?

R — Naio sei se € a formula ideal e
também ndo daria formula para nin-
guém. A Ceval comecou do nada, foi
informal e ainda o é, apesar do seu ta-
manho. Isto, no seu inicio, deu a agili-
dade. Além disso criou uma cultura,
apesar das diversas empresas que com-
pramos. Esta cultura que nos facilita
no nosso dia-a-dia, nos diferencia pe-
rante os outros, talvez seja a nossa for-
mula e ndo sirva de modelo para nin-
guém. Ha tantos bons exemplos dos
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outros que teriamos dificuldades de as-
similar, até pela nossa propria forma
de ser. Cada um tem o seu proprio ca-
minho. O que ele precisa & estar seguro
disso e ter dominio de todos os proces-
SOS.

Nao queriamos apenas
uma margarina cremosa,
mas a melhor margarina

P — Isto esta parecendo bem afina-
do com a filosofia que se pode de-
preender do slogan que a Ceval adotou
recentemente. HA mesmo uma relagao?

R — Sim. Ele se explica por si pro-
prio: ““Tem sempre um jeito de fazer
melhor’’. Isso ndo é nosso. E de quem
nos vé de fora e se impressiona com 0
nosso modelo de se superar. Quando
convidamos a Talent para fazer a cam-
panha de lancamento da Bonna, eles
viram que nés ndo queriamos fazer
mais uma margarina cremosa, mas
queriamos fazer a melhor margarina
do mercado e que ndo nos davamos
por satisfeitos enquanto os testes ndo
revelassem isso. Foi ai que sugeriram a
frase, € nbds aceitamos e assumimos,
afinal, é algo que cada um da Ceval po-
de ter e fazer, além de refletir o espirito
do que somos e precisamos ser.

Comegamos pequenos na
industrializacdo, produzindo
farelo e 6leo bruto

P — O sr. disse que.a Ceval comec¢ou
do nada. Ela foi sucessivamente se su-
perando e hoje ¢ um gigante. Como se
deu essa evolugio?

R — Comegamos pequenos na in-
dustrializa¢do de soja, produzindo fa-
relo e o 6leo bruto. Foi ai que comega-
mos o crescimento. Partimos para O
QOeste de Santa Catarina, depois para 0
Rio Grande do Sul e posteriormente
para o Cerrado, numa agdo que enten-
do ter sido de visdo. Ao mesmo tempo
em que nos firmavamos no mercado
interno e externo de farelo e 6leo bru-
to, decidimos partir para refinar o
6leo, ocupar este espago no suprimento
de outras industrias e abrir uma fatia

junto ao consumidor, através da marca
Soya.
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A opcao pela carne foi
uma conseqiiéncia de
nossa atividade

P — Por que partiram para a indus-
trializacao de carnes?

R — E uma conseqiiéncia da nossa
atividade. No Brasil se consome mais a
proteina animal, e nds tinhamos a pro-
teina vegetal — o principal componen-
te das ragdes é o farelo de soja — e
achamos que estivamos seguros para
dar mais esse passo. Foi assim que em
1980 adquirimos o primeiro frigorifi-
co, o Seara. Comegamos ai mais uma
experiéncia e aprendemos a conhecer
melhor o mercado interno consumidor.
Adquirimos outros frigorificos e passa-
IMOS €m pouco tempo a competir com
os lideres. Hoje possuimos uma soélida
estrutura de produg¢do, industrializa-
¢do e comercializacdo nesta area.

A integracao da equilibrio
tanto para o homem do
campo como a inddstria

P — A Ceval também utiliza na cria-
¢io de aves e suinos o sistema de inte-
gracdo? Por qué? .

R — Sim. Adotamos este sistema,
que nasceu em Santa Catarina com ou-
tras grandes empresas, por se mostrar
eficiente e adequado a uma produgdo
racional em larga escala de aves e sui-
nos. Esta parceria € a que tem se mos-
trado mais equilibrada tanto para o ho-
mem do campo quanto para a indas-
tria. Para o homem do campo diminui
os riscos que o mercado pode trazer a
sua produgdo; para a industria, € a ga-
rantia de qualidade que o consumidor
exige ao adquirir os produtos. Os pin-
tos e os leitdes tém origem, a ragdo €
adequada, os cuidados com 0s animais
obedecem a padrdes, e com isso ha
uma uniformidade de matéria-prima
que facilita e aumenta o nivel de indus-

trializacao.

Como estavamos decididos
a crescer, diversificar
foi opcao estratégica

P — Atualmente, nota-se que a Ce-
val volta-se mais para o mercado inter-
no. Esta estratégia de marketipg foi
adotada em funcio de alguma dificul-
dade encontrada no mercado interna-
cional, ou ja estava nos planos da em-
presa?

R — Ha alguns aspectos importantes
para serem destacados: nds éramos
uma empresa de commodities e atuava-
mos expressivamente no mercado ex-
terno. Estavamos decididos a crescer e,
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Consumidor, o IPC, que geraram apli-
cac¢des no ativo imobilizado da empre-
sa, cujo critério de corre¢do é o Boénus
do Tesouro Nacional, BTN. Todavia,
creio que vamos reverter este quadro
até o final do exercicio. Ainda mante-
mos nossa expectativa de encerrar 1990
com um faturamento proximo a US$
1,5 bilhdo, com um crescimento da or-
dem de 36% sobre os resultados do ano
passado, quando obtivemos um fatura-
mento de US$ 1,1 bilhdo.

Temos 20% do mercado
de éleo de soja e vamos
aumentar nossa participacao

P — E uma posi¢io bastante otimis-
ta. Por outro lado, sera que estes ni-
meros nio indicariam previsdoes menos
auspiciosas?

R — Pelo contrario. Mesmo com re-
sultado negativo, nossa,producdo re-
gistrou forte crescimento. Na divisdo
soja, foi de 46%, passando de 1,8 mi-
lhdo para 2,6 milhdes de toneladas pro-
duzidas. Foi bastante proximo deste o
crescimento da divisdo carnes, que che-
gou a 40,1%. Os abates de aves e sui-
nos passaram de 26,1 milhdes de uni-
dades para 36,7 milhdes. E mais um
exemplo da aplicagdo constante do
nosso slogan. Sempre estamos queren-
do fazer melhor. Nossas vendas devem
crescer este ano 20% em rela¢do ao ano
passado. Daquele bilhdo e meio a que
me referi, o segmento soja devera ter
uma participacao de 66% das receitas,
ficando as carnes com 30% e margari-
na e milho com 4%. A Ceval pode pro-
cessar 3,2 milhGes de toneladas anuais,
para uma produ¢do de 2,5 milhdes de
toneladas de farelo e 600 mil toneladas

de 6leo bruto, das quais 450 mil tonela--

das sdo destinadas ao mercado interno,
140 mil para exporta¢do e 10 mil tone-
ladas para o fabrico de margarina.
Quer dizer, hoje temos algo em torno
de 20% do mercado nacional de 6leo
de soja e devemos ampliar esta partici-
pacdo para 25%. Ja no setor de carnes,
a Ceval, incluindo aves, suinos e bovi-
nos, possui seis abatedouros de aves,
trés de suinos € um de bovinos, com a
producdo de 15 mil toneladas.

| Jés estamos incluidos,
certamente, entre os
que buscam um novo tempo

P — E agora, depois que o governo
Collor elegeu o livre comércio como
pedra angular na economia do Brasil
Novo, como vai se organizar a Ceval,
na qualidade de empresa genuinamente
nacional?

R — Se esta & a regra, estamos pre-
parados. Competéncia e vencer desa-
fios sempre foram a marca do nosso
pessoal. Nao € a toa que crescemos tan-
to em tdo pouco tempo. O nosso pro-
prio slogan diz que tem sempre um jei-
to de fazer melhor. Entiio, ndo temos
escolha. E mais um desafio, e mais
uma vez vamos supera-lo. Competén-
cia foi sempre a nossa base e por certo
a teremos para vencer mais esta etapa.
Se ndo houver protegio aos ineficien-
tes, o livre comércio vai privilegiar os
que trabalham eficientemente, os que
buscam a eficacia como arma de con-
corréncia. Nos estamos, certamente,
incluidos entre os que buscam um no-
vo tempo. A mudanga nas regras da
economia nacional nos penalizou sensi-
velmente no primeiro semestre, como
Ja vimos, mas estamos em plena recu-
peracdo. Nossa produgio estd aumen-
tando, e nosso faturamento devera
também crescer. Isto significa que, ao
mesmo tempo que conseguimos manter
0 €spago no mercado extremamente de-
Saquecido e agora competitivo, conse-
guimos também aumentar nossos espa-
€0s. Langamos novos produtos, como
€ 0 caso da margarina Bonna, nos tor-
namos lideres no abastecimento de
Oleo de soja refinado, principalmente
através da marca Soya, e ampliamos
significativamente o mercado de indus-

trializados de carnes através da marca
Seara,

Nosso segredo em recursos
humanos: h& sempre novas
Perspectivas profissionais

P — A Ceval tem pouco mais de 12
mil empregaaos. Qual a estratégia da
empresa para gerir satisfatoriamente
este grande contingente de emprega-
dos?

R — A Ceval é jovem, e as oportuni-
dades s@o muitas. Por isso, nossa poli-
tica de Recursos Humanos privilegia
fatores que deixem a equipe motivada.
Este talvez tenha sido o nosso segredo
nesses anos todos: ha sempre perspecti-
vas de novas oportunidades profissio-

nais. Isto permite coesdo, impede a es-
tagnacdo. Se ha perspectivas de opor-
tunidade interna, sempre havera con-
corréncia e estimulos para se chegar 1a.
Além disso, ha todo um cuidado no
processo de valorizacdo de quem pro-
duz, e é dado a todos um tratamento
humano.

Nés vamos acompanhar
a evolucao que se dara
no setor de alimentos

P — Como o sr. vé o futaro do pais e
quais os planos de expansio da Ceval
neste novo contexto que se desenha,
tanto em nivel nacional como mun-
dial?

R — Com otimismo. NoOs vamos
acompanhar a evolugdo que se dard no
setor de alimentos. Vamos nos adaptar
a uma nova situacdo e dentro dela cres-
cer e nos desenvolver, criteriosamente,
aproveitando todas as opo-rtunid.ades e
espacos. Vamos neste ano investir ape-
nas nos projetos que j estdo em anda-
mento e nos dardo garantia de compe-
ticio no mercado, como € O caso da
margarina, do refino de 0leo de soja €
a produgio de industrializados de car-
nes de aves, suinos e bovinos, além de
privilegiar o marketing para os produ-
tos que vdo ao consumidor. a1

A GRANJA - 5



Editor e
diretor-presidente:
Hugo Hoffmann
Diretora comercial:
Leoni Zaveruska
Diretor executivo
Jorge Luzardo C. Silva

agranja

A REVISTA DO LIDER RURAL

REDAGCAO
Prof. Paulo Seben (consultor-técnice), Jo-
mar de Freitas Martins (coordenador),
Luiz Fernando Boaz (repérter), Anténio
Sobral (fotografo).

COMPOSIGAO E ARTE
Renato Fachel (supervisor), Jair Marmet,
Ana Lucia Lerner (composigdo), Ana Diniz
Echabe {ﬂrte finalista).

CIRCULAGAO

Raul Anténio Bittencourt Machado (su-
pervisor de assinaturas), Sérgio Luiz
Koan (supervisor de venda avulsa), Sinara
Weber da Costa (coordenadora).

PUBLICIDADE
Isabel Cristina Soares (contato).

SUCURSAL DE SAO PAULO
Jdnio de Oliveira (gerente), Amilcar Almei-
da Ramos, Luis Carlos Faloppa (conta-
tos), Denise do Val (repérter). Praga da Re-
publica, 473, 10° andar, conj. 102, fone
(011) 220-0488, telex (11) 31567, fax (011)
220-0686, CEP 01045, Sdo Paulo/SP.

Representantes/Publicidade
DISTRITO FEDERAL - OBN - Organizagdo
Brasileira de Noticias, SDS Lote T8, Bloco
M, Ed. Cine Venéncio Jr., 1° e 2° subso-
los, telex 061.2260, fone (061) 225-6248 e
2255934, CEP 70302, Brasilia/DF; PARA-
NA - Spala - Marketing e Representagdes,
Rua Alcides Munhoz, 69, conj. 31, fone
(041) 335-1871, CEP 80000, Curitiba/PR;
RIO DE JANEIRO - Lobato Propaganda e
Marketing Litda., Rua Siqueira Campos,
43, 8° andar, conj. 835, fone (021) 256-
8724, CEP 22031, Rio de Janeiro/RJ.

A Granja € uma publicagdo da Editora
Centaurus Ltda., registrada no DCDP sob
n® 088. p.209/73. Redagdo, Publicidade,
Correspondéncia e Distribuicdo: Av. Ge-
tulio Vargas, 1556 e 1558, fone (0512) 33-
1822, telex 51-2333, fax (0512) 33-2456, cx.
postal 2890, CEP 90060, Porto Alegre/RS.
Exemplar atrasado, Cr$330,00. A revista
ndo se responsabiliza por originais ndo-
solicitados.

DISQUE
(90512)

A COBRAR

33-1822

~ Saiba |
|as vantagens“
- de assinar |

“apaa

6 - OUTUBRO 1990

ENDICE

NOSSA CAPA:

A citricultura assume
maior importancia na
economia brasileira e
mundial

™ Alfafa irrigada em

SaoPaulo ........12
1 0 frango bate

oporco ..........16
| Laranja da pé

naBahia .........22
" Suco: lucro certo,

porenguanto. . .. ..32
" Resgatando a ovelha

Crioula ..........36
I A Bolsa de

Mercadorias ......38

EDICAO

O
]

EEEEEEN

SECOES

Caixa Postal . ... .. v gy 9

Eduardo Almeida Hels .. 9
Porteira Aberta..... ... 10
Mundo da Lavoura. ... 42
Agribusiness ...... . .44
Mundo da Criagdo ., ., 45
A Granja Leiles . . . 46

Novidades no Merca&j{): ' 48
Ponto de Vista '




AACONTECEU

SSTAACONTECENDO __ \/AI ACONTECER

Tempo nublado,
sujeito a chuvas e
trovoadas

Em vista dos acontecimentos do
Golfo Pérsico, que envolvem e
atingem toda a populagdo mundial, o
que vai acontecer com a agropecuaria
brasileira? Sabemos que o preco do
petrdleo ja disparou. Ird também
disparar o prego da carne bovina?

O prego do frango? O preco da soja?
O prego do milho? O prego do trigo?
Sao perguntas que o produtor rural,
as cooperativas, as agroindustrias e o
pais no todo terdo que estar fazendo
a fim de tomarmos imediatas medidas
de protegdo e de crescimento (sim
senhor!) dentro da crise. E urgente
que cada um de nods use a criatividade
para tirarmos proveito do desajuste
econdémico mundial.

(Juando o petroleo
comanda o espetaculo

Toda a economia ocidental esta
atrelada a uma premissa
extremamente volatil e fragil:
abundéncia ou escassez de petroleo.
Principalmente, os paises que ndo sdo
produtores do oOleo negro. Para o
Brasil, que importa mais de 50% dos
combustiveis & base do petroleo, a
coisa fica negra mesmo, por mais que
0 governo esteja a assumir uma
posi¢do de ignorar o assunto, por
mera conveniéncia, pelo fato de
estarmos as portas do 2° turno das
eleicdes. Mas noticias nesta &rea,
raciocina o governo, s6 ddo margem
para o voto de protesto. Ora, essa
questdo vai ter desdobramentos
internacionais de largo e longo
alcance, o que significa que o Brasil
sofrera suas inevitaveis
conseqiiéncias. Perdas virdo para a
atividade econdmica do pais. SO ndo
se pode contabilizar por antecipagao
a fatura que o setor primario ird
pagar.

Ha 3 anos no
vermelho

Algo nio esta fechando entre o agio e
a indastria. O setor nacional de
maquinas e implementos agricolas
vem operando no vermelho ha trés
anos. A década de 80 fechou com
muito menos produ¢do que a década
anterior. Daria para pensar nisso em
19797 A industria de tratores devera
fabricar neste ano algo em torno de
25/30 mil tratores. A capacidade
industrial é de 100 mil unidades/ano.
Um gap mortal. A prépria
Expointer/90 mostrou essa situagao
dificil. Em 1989 havia 258 expositores
do setor. Este ano, apenas 160. Falta
de financiamento adequado, dizem
todos. Precisamos de transportes
baratos e impostos acessiveis,
acrescenta Norberto Farina,
presidente da empresa lider no setor
de tratores. Ja a Ford informa que
ira vender 20% menos tratores que
em 1989, ano que ndo deixou
saudades. Mas, por incrivel que
pareca, no setor de colheitadeiras a
situagdo & simplesmente mais
dramatica. Nossa frota de tratores,
colheitadeiras e implementos esta
envelhecida, e com isso a agricultura
brasileira cada dia torna-se menos
competitiva. Segundo estatisticas
confiaveis, a frota brasileira de
tratores anda ao redor de 450 mil
unidades. Considerando que
possuimos algo em torno de 4,5
milhdes de hectares cultivados, temos
um indice de apenas 1 trator para 100
hectares. Nos Estados Unidos a
relacdo € de 1 por 30 ha. O problema
€ que, em 1979, 3.190 sacos de trigo
compravam uma colheitadeira. Hoje
sdo necessarios 7.054 sacos. Em 79 o
produtor rural colhia 3 sacos de soja
e trocava por um trator médio. Hoje
por esse mesmo equipamento ele
precisa juntar mais de 3.000 sacos.
Assim ndo da! Numa época em que
tanto se fala em pacto e
entendimento, esta na hora de as
liderangas industriais e do setor
primario sentarem em mesa redonda
para tentar resolver o impasse.

Us vencedores téem
asas

Dentro do quadro de uma
agroindistria apreensiva e em muitos
setores estagnada, o segmento avicola
brasileiro vai muito bem, obrigado.
Perguntem para Sadia, Perdigéo,
Chapeco, Frangosul, Ceval, Avipal,
Pena Branca, Aurora, Minuano e
Batavo, pela ordem, os lideres
nacionais do ranking de abates. Hoje
o setor avicola brasileiro corresponde
a producdo de 53% da nossa proteina
animal. O maior produtor mundial
sdo os Estados Unidos. E o segundo
lugar esta sendo disputado focinho a
focinho pelo Brasil e a Franga. Nosso
maior importador é a Arabia Saudita.
Depois, pela ordem, Japéo,
Singapura, Italia, Alemanha e
Holanda.

Se nada for feito com
urgéncia e vontade,
vamos empobrecer

cada vez mais

Nao € um mero exercicio de
estatistica. Sdo numeros
aterrorizantes que envolvem a
economia do Brasil. Tome nota:
temos 140 milhdes de habitantes,
aproximadamente. Fabricamos um
Uruguai por ano. Em dez anos, 30
milhGes de habitantes serdo agregados
ao namero atual. Assim, no ano 2000
serdo pouco mais de 200 milhoes de
brasileiros. O Brasil produz algo ao
redor de 1,5 toneladas por hectare.
Um indice que mostra nossa baixa
produtividade. Nosso crescimento
populacional, ha anos, ndo esta sendo
acompanhado pela producao
industrial e muito menos agricola. O
fato é: alguém esta se importando
com esse quadro horroroso? 5|
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O alto-comando da
raca ldeal

““Informamos a essa conceituada re-
vista a nominata da Diretoria da Asso-
ciagdo Brasileira de Criadores de Ideal,
biénio 89/91: Presidente, Edemundo
Ferreira Gressler (Sdo Sepé); 19 vice,
Cicero de Souza Pinheiro (Piratini); 2°
vice, Wilson José Mateo Dornelles
(Uruguaiana); 19 secretario, Antoni-
nho Cigana Filho (Cacapava do Sul);
2° secretario, Luiz Carlos Torres An-
drade (Cagapava do Sul); 19 tesourei-
ro, Antdnio Moraes Valls (Bage); 2°
tesoureiro, Addo Ferraz Garcia (Bagé);
conselho fiscal, Izabel Beck Pombo,
(Uruguaiana), Darci Trilhoteiro (Pelo-
tas) e Eno Nunes (Pedras Altas); su-
plentes, Amilcar Moreira (Encruzilha-
da do Sul), Danilo Farias (Pinheiro
Machado) e José Francisco Manta Bra-
gang¢a (Sdo Gabriel); conselho consulti-
vo, Homero Rosa Souza (Pelotas),
Luiz Carlos Andrade (Livramento) e
Delmo de Marco (Santa Vitoria do Pal-
mar); conselho técnico, Francisco Jor-
ge Bofil (Uruguaiana), José Beck Pom-
bo (Uruguaiana) e José Ovidio Costa
(Uruguaiana); suplentes, Alexandre
Cassal (Jaguardo), Luiz Carlos Abas-
cal (Cacapava do Sul) e Francisco Pe-
rello (Pelotas). Enderego para corres-
pondéncia da Associacdo Brasileira de
Criadores de Ideal: Edemundo Ferreira
Gressler, Rua Placio Chiquiti, 855,
apt? 402, caixa postal 13, CEP 97340,
Sdo Sepé/RS, fone (055) 233-1204.”

Edemundo Ferreira Gressler
Presidente
Sdo Sepé/RS

Bolsa de emprego
para agronomos

“A  Associagdo dos Engenheiros
Agroénomos do Estado de Siao Paulo,
AEASP, 6rgédo de classe que congrega
8.900 socios profissionais de Agrono-
mia, comunica que possui, no Departa-
mento de Politica Profissional, uma
Bolsa de Empregos, que tem por finali-
dade o auxilio mituo Empresa/Enge-
nheiro Agrénomo, visando promover
o encontro das partes interessadas.
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Dispomos, em nossa bolsa, de profis-
sionais desde recém-formados, buscan-
do entrar no mercado de trabalho, até
com varios anos de experiéncia nas
mais variadas areas da agropecuaria. O
referido setor atende gratuitamente as
partes, indicando os profissionais habi-
litados segundo o perfil requisitado pe-
la empresa. Colocamos a disposicio
dos interessados o nosso enderego para
contato: AEASP - fone (011) 221-6322,
falar com Eng® Agr? Sérgio; Rua 24 de
Maio, 104, 10° andar, CEP 01041, Sio
Paulo/SP.”

Eng? Agr? Sérgio Luis Mascarenhas
Coordenador da Bolsa de Empregos
Sdo Paulo/SP

Almeida Reis em
alta no lbope

“Tomei a liberdade, pois sou assi-
nante desta excelente revista ha varios
anos, de tirar copias xerox do notavel
artigo do sr. Eduardo Almeida Reis,
‘Os jesuitas’, publicado na edigdo de
julho. Pego que transmitam ao sr.
Eduardo esta minha atitude. O artigo é
o6timo. Diz tudo. Vou divulga-lo a to-
dos os meus amigos. Se houver direitos
autorais a serem pagos, Pe¢o que me
informem quanto é. Pagarei
satisfeito.”’

José Alexandre Junqueira Villela
Cristais Paulista/SP

Crianca esperta
lé A Granja

“Eu tenho nove anos e achei esta re-
vista muito bonita. Porque tinha os
marrecos-pequim para o Piaui em Per-
nambuco, Shoping rural, mais gosto-
so, os cavalos comendo um monte de
capim, As rosas que vdo para a Alema-
nha, O inverno europeu coincide com a
safra brasileira, Um monte de plantas
vivas, Os tratores e as colheitadeiras,
Conversa pra boi render, O sinuelo
passa os conhecimentos ao gado mais
jovem, Os conselhos praticos do cria-
dor, A cerca elétrica e os exemplos de
consOrcio na regido amazoénica. FIM.”’

Mauricio Martins
Porto Alegre/RS

Depoimento Roberto
Campos: amado por
uns e contestado
por outros

“E louvavel que vocés chamem, pa-
ra uma entrevista exclusiva, a figura do
senador Roberto Campos, que, afinal
de contas, andante pelo estrangeiro e,
agora, ancorado na Camara como re-
presentante do seu estado (MS), tem
muita coisa para contar (e, admitamos,
0 homem ¢ apurado na causa que se
impds, sempre de malhar o Brasi] na
medida em que nota a dificil sincrop;.
zagdo absoluta dos nossos parcos inte-
resses com os dos EUA). Repito-o, &
louvavel que vocés chamem a uma én_
trevista alguém do porte dele — cultura
sem muita lucidez —, mas, agora, é im-
perativo — dado o que o deputado fa-
lou — que o contraditoério seja exerci-
do por quem considere inconcebivel
(op, p_elo Mmenos, estratégico) falar em
privatizacdo da Petrobras, que é um
Sil:nbOIO de nossa independéncia econo-
mica. E, se esse novo entrevistado tam-
bém falar b.obagens, nos, leitores, esta-
remos aqui para corrigi-lo. E que A
Granja — para ser sempre a nossa A
Granja — também aborde, nas entre-
vistas de capa, autoridades ligadas a
nossas intimidades agropastoris.

Olavo Prates C. Ribeiro
Goidnia/GO



EDUARDO ALMEIDA REIS

Eu, hem?

uando vou para o trabalho, nas
¢ madrugadas serranas, encontro
uma porg¢do de agrébnomos. S&0 0s pes-
quisadores da Embrapa, quase todos
meus amigos, que aguardam a condu-
¢do do Centro Nacional de Pesquisa do
Gado de Leite. Todos tém doutorado;
muitos tém o pos-doutorado, pelas me-
lhores universidades do mundo. Sabem
tudo de capins, racdes, instalagdes,
melhoramento genético, essas coisas.

Eu gostava de parar, para conversar
com eles, mas deixei de cumprimenta-
los depois que fiquei sabendo que agro-
nomo sO serve para receitar veneno,
pela leitura das declaragdes de um ou-
tro engenheiro-agrénomo, o dr. Lut-
zenberger. Nas latinhas em que os pes-
quisadores transportam o leite compra-
do da Embrapa, nas-quais eu julgava
haver o produto lacteo, sei agora que
pode existir sublimado corrosivo, ou
outro veneno fortissimo, dos muitos
que sabem receitar. Quero distancia
deles!

Mudando de um pélo a outro, mor-
ro de rir das preocupacdes de certos
ambientalistas com o depésito de lixo
radioativo de Goidnia, a polui¢io do ar
de Cubatdo e os buracos de ozdnio,
quando fazem vista grossa para a mais
grave das polui¢des: a demogréfica.

Nio se trata de malthusianismo, de
neomalthusianismo, nada disso: é ex-
cesso de gente mesmo. Trazendo a re-
boque outras polui¢des e um fendmeno
que, a meu ver, esta estreitamente liga-
do com a superpopulagdo: a violéncia.
Experimente o leitor botar duas mil
poedeiras num galpdo projetado para
mil aves. E certo que ndo havera falta
de agua ou comida, porque os come-
douros e os bebedouros automaticos
andam permanentemente abastecidos.
Mas a violéncia entre as galinhas ser4
inevitavel.

Isso explica o mal-estar que muitas
pessoas sentem nos elevadores cheios €
que ndo deve ser confundido com a
claustrofobia. O claustr6fobo nédo gos-
ta de lugares fechados, ou de tamanho
reduzido; ja o ‘‘elevador6fobo’’ ndo se
importa de passar horas inteiras engui-
¢ado num elevador, desde que sozinho
ou com poucas pessoas. Mas nao gosta
de uma simples viagem entre dois ou
trés andares, se o elevador esta entupi-
do de gente.

Li, ha muitos e muitos anos, um es-
tudo interessantissimo sobre um negoé-
cio chamado ‘‘proximia’’, que explica-
va o motivo pelo qual muitas pessoas
ndo gostam da proximidade de estra-
nhos num elevador: cheiros a parte, os
estranhos invadem aquela que é a drea
intima da pessoa, normalmente fre-
qiientada pelas pessoas queridas, a
area dos beijos e dos abragos.

Uma terceira 4rea seria representada
por 4,5 m de raio, distdncia que deve
separar a mesa da recepcionista de uma
firma dos sofas da sala de espera, para
que recepcionista e clientes ndo sejam
induzidos a bater papo, prejudicando o
funcionamento normal dos servigos da
empresa.

Toda esta conversa ai de cima vem a
proposito da excelente entrevista con-
cedida A Granja (julho/90), pelo sena-
dor Roberto Campos. Os numeros ali-
nhados pelo senador, no que respeita
ao problema demografico brasileiro,

sio assustadores. Vale a pena reler e
guardar a entrevista.

Consideremos, agora, a situagdo
mundial. Ao que se presume, o planeta
Terra so totalizou seu primeiro bilhdo
de habitantes por volta do ano de 1850.
E levou quase 100 anos para chegar aos
2 bilhdes.

Agora, 0s aumentos estao na base de
um bilhdo de almas... a cada 10 anos!
Calcula-se que o mundo tenha 5 bi-
lhoes 188 milhdes de habitantes neste
ano da graga de 1990 e chegue aos 6 bi-
lhdes e duzentos milhdes por volta do
ano 2000.

Portanto, se o homem separou-se
dos grandes antropoides ha cerca de
um milhdo de anos, deve ter levado
aquele milhdo inteirinho, doze rr}ilhﬁes
de meses, para conseguir multiplicar-se
até alcancar um bilhdo de almas, em
1850. De 14 para ca, em escassos 1.800
meses, ameaga poluir o mundo com 6
bilhdes de habitantes, sem creches,
hospitais, escolas, combustiveis, habi-
tacdes, sem quase nada, para a esma-
gadora maioria dos recém-nascidos.

Diante da polui¢do humana, todas
as demais polui¢des sdo risiveis. E rela-
tivamente facil limpar a Baia de Gua-
nabara, o Rio Guaiba, a Lagoa dos Pa-
tos, como também foi possivel deixar o
Rio Tamisa nos trinques. Quanto a de-
mopoluigdo, valha .o neologismo, s6
mesmo usando a bomba de néutrons.
Ou, entdo, os venenos que o dr. Lut-
zenberger acusa os seus colegas de es-
palharem por ai.

Pelo sim, pelo ndo, cortei relagdes
com Os meus amigos agronomos da
Embrapa. Sinto falta de suas ligdes
agrostologicas e de sua companhia na
hora da cervejinha vespertina, envasa-
da nas ‘‘estupidas’’ latinhas, como diz
sua exceléncia o senhor secretario na-
cional do Meio Ambiente. Eu, hem?
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Charme bovino

Patrick Simons, oficialmente, reside
em Mocks-Ville, Carolina do Nor-
te/USA. Na verdade sua residéncia ¢ o
mundo, onde houver uma exposi¢do de
gado realmente importante, pois, por
incrivel que pareca, este artista itine-
rante de exposi¢cdes tem como profis-
sdo uma atividade que esta sendo cada
vez mais requisitada: esteticista vacum,
ou seja, preparador de animais para
impressionar jurados. Recentemente
foi contratado para apresentar animais
em Palermo, Buenos Aires e Prado,
Montevidéu. Na Expointer ja atua ha
alguns anos, sempre com exclusividade
da Cabanha Azul. Pat, com suas cons-
tantes vindas & América do Sul, ja ar-
ranha um portunhol razoavel e tam-
bém ja aprendeu que trabalho € 6timo,
mas ninguém é de ferro.

As tatchers estao
se multiplicando

J4 se foi o tempo em que ser mulher
e conseguir destaque social era motivo
de curiosidade e até de admiragdo. Mu-
daram os tempos e mudaram as mulhe-
res. Desta vez, quem chegou la foi a
engenheira-quimica Maria Eliana Bar-
celos Perez, da Tanac S.A., empresa
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gaucha com sede em Montenegro/RS,

cidade distante 69 km da capital. Ad-

mitida na empresa em 1978, na chefia

do Departamento de Controle de Qua-

lidade, ela foi se destacando entre os
seus colegas e hoje &€ a nova diretora-
superintendente da empresa. O olhar
firme e seguro de Eliana ja demonstra
que ela chegou la para mudar: ‘‘Para
que o nosso trabalho alcance o sucesso
desejavel € preciso implantar uma nova
filosofia: a do envolvimento e partici-
pacdo de todos nas decisdes da empre-
sa’’. Se vassoura nova ja varre bem,
imagine sendo mulher. Os lromens que
se cuidem. Vao acabar tendo que aban-
donar seus queridos preconceitos.

~ Quando o sémen
da sam_ba

A Apomedil Agropecuaria Ltda., de
Mauro Weiand, sediada em Lajea-
do/RS, estd fazendo uma campanha
publicitaria para venda de sémen dos
seus quatro touros, Misterieux Cu-
rieux, Azzam 134 Pandeiro, Labor Bo-
lero e Apomedil 25 Detetive. Aprovei-
tando o proprio nome destes animais,
foi possivel fazer um trocadilho que es-
ta dando o que falar: ““O criador traba-
lhou com algum Misterieux, bancou o
Detetive, mas foi visto dangando ao
som do Pandeiro, cantando chega de
lero-lero e insemine com Bolero”. A
projecdo de Mauro € que as vendas de
sémen cheguem a 20 mil doses até o fim
deste ano.

La é diferente

VMIMERC
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Marcos Palombini, secretari, q
Agricultura do Estado do Rjq Granda
do Sul, viajou para a Europa em junhe
passado e, entre outras Coisas, visitoy 0
Royal Show, na Inglaterra, 4 Mg 0
mais tradicional e prestigiogg e or,
¢do de gado de pedigree dq muic:iSL
Viu e ficou sabendo que o parqy 0.
Exposi¢oes tem 100 hectares, g g de
maior que o de Esteio, que ter
64 ha. La 25% da area é ocupa
estacionamento de veiculos. E 5
novidade: um terco da area ¢ de
a demonstracdo de maquinag e
mentos. O nimero de animajg e
foi um pouco maior do que og 5
tados na Expointer/90. Pois he
mo tendo um nimero maior
mais, la estavam tdo-soment
medicos veterinarios, a dispos;
0 que desse e viesse. Na Expointer /99
havia 52, com diaria e alimentaczo pa-’
gas pelo contribuinte gaticho. Clare
nisso tudo hé uma diferenca funda.
mental. O Royal Show & uma promo-
¢do da Associagdo Royal Agricola da
Inglaterra, uma iniciativa privada.

apenag
da pe,,
8rande
Stinada
Imple.
Ste ano
Presen-
M, mes-
de ani-
€ cinco
C5.0 para



QUEM PAGA LOF
ESTA PERDENDO
TEMPO E DINHEIRO
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APLIQUE NA RENDA
MENSAL BANRISUL.

Voce fica totalmente isento de IOF - Imposto sobre
Operacoes Financeiras e garante os melhores
rendimentos do mercado. Faca seu dinheiro crescer
aplicando na Renda Mensal Banrisul. Essa € a sua
hora de ganhar.

NOVOS PRODUTOS
PARA NOVOS TEMPOS | re&ne

no peito.
S y s o
g ot

BANCO DO ESTADO DO RIO GRANDE DO SUL, S. A.
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Com irrigacdo e alta tecnologia, Sao Paulo desloca o pélo
produtor de alfafa do extremo-sul para a regido Sudeste.
Mercado é o que nao falta: producao serd consumida em Minas,

Consumidores de grande parte
da alfafa plantada no sul do
pais, Sdo Paulo e Rio de Ja-
neiro estdo se voltando para a produ-
¢do com tecnologia, a fim de suprir a
demanda interna e eliminar a sazonali-
dade no abastecimento do produto. O
interesse crescente estende-se para Mi-
nas Gerais, Mato Grosso do Sul e Ba-
hia. Acredita-se que Sdo Paulo estara
auto-suficiente em feno de alfafa irri-
gada no periodo de cinco anos. O esta-
do tem atualmente uma concentracdo
consideravel de criatorios de cavalos de
raga e por isso tornou-se€ 0 maior im-
portador dessa forrageira, sobretudo
proveniente do Parana e Rio Grande
do Sul. Os gaiichos sdo responsaveis
por cerca de 50% do volume consumi-
do no Brasil.

O uso de irrigacdo e uma severa obe-
diéncia as normas técnicas diferencia o
pdlo produtor em ascensdo do tradicio-
nal. A produc¢do brasileira situa-se en-
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Bahia, Rio de Janeiro...

tre 5 e 6 toneladas de matéria se-
ca/ha/ano, mas o potencial da cultura
nas condi¢des do estado de Sao Paulo é
estimado em mais de 25 t.

A produgdo no sul aumenta entre
novembro e fevereiro. Os pregos caem
em funcdo da oferta abundante para
estourarem na entressafra, que aconte-
ce na medida em que as chuvas come-
¢cam a escassear. Os pontos maximo e
minimo de rendimento nas lavouras
paulistas coincidem com os das de-

o

mais, mas aquelas aproveitam o dife-
rencial de preco provocado pela entres-
safra para desqvar o produto estocado
Usando o sistema convenciong] dé
irrigagdo e com a unidade industrig] de
fenagdo a pleno vapor, a Fazenqa Sa
to Amaro, da Cia. Santo Amarq g'
AutomoOveis —-'a maior revendedol.a de
veiculos do pais —, ndo tinhg se ¢
um fardo estocado no inicig ¢ Juer
julho. E 0s pregos havian, Subl-nes de
Cr$ 7,00 a Cr§ 35,00 desde {atie 1do de
presentando uma elevaczg dense&o, re-
Apesar de a alfafa apresentar v
to valor de mercado, a inStala‘?ﬁouc;n al-
fra-estrutura para a producag ge ?emh
nos moldes da Fazenda Santo Amarno
exige um investimento inicjg] que s6 re?
tornara as maos do agricultor a partir
do quarto ano e, mesmo assim, se a
area destinada ao plantio for superior a
10 ha. Também o manejo requer muito

A rainha das forrageiras vai dar corte
rentdvel aos quatro anos




capital, e sdo indispensaveis produgdes
acima de 16 t de MS/ha/ano para esta-
belecer uma relagdo custo/beneficio
compensatoria.

Os 30 ha de alfafa cultivados na pro-
priedade, localizada no municipio de
Boituva, a 120 km de Sdo Paulo, ob-
tém a média de 17 t de MS/ha/ano. Sa-
be-se que sdo raras as leguminosas tro-
picais que atingem a marca das 12 t, e
mesmo assim a média é alcancada com
nitida concentragdo em determinado
periodo. Os alfafais do norte do Para-
na, por exemplo, registram até nove sa-
fras anuais, mas com a irriga¢do e ou-
tros tratos culturais esse nimero pode-
ria subir para 12 a 13 cortes. ‘O campo
mais antigo do mundo data de 1904, e
na Argentina existem plantagdes de 20
ou 30 anos. Portanto, cuidando bem
d4 para explorar a alfafa trangiiila-
mente por 10, 12 anos sem atravessar
queda de produtividade nenhuma’’,
diz o professor Claudio Maluf Had-
dad, do departamento de Zootecnia da
Esalq/USP.

Professor Haddad, da Esalg: cuidando bemn, dd
para explorar por 10, 12 anos

Ancinho-enleirador: peca fundamental na secagem natural de leguminosas

Necessidade de agua — Essa forra-
geira de elevada digestibilidade de ma-
téria seca (de 63 a 65%), alta palatabili-
dade (principalmente por parte dos
eqiiinos) e valor nutritivo (€ rica em
proteinas digestiveis, vitaminas e mine-
rais, sobretudo calcio) vai bem em to-
dos os climas em que ha uma estagdo
seca bem definida.

Em funcio disso, existem diversos
plantios experimentais em certas areas
do sertdo baiano e em todo o Vale do
Sio Francisco. O semi-arido em geral
apresenta elevada fertilidade do solo e
clima ideal. Com a irriga¢do, toda essa

regido tem se mostrado promissora pa-
ra o cultivo de alfafa no pais, ainda
mais porque a baixa umidade relativa
do ar auxilia no processo de secagem.
O excesso de umidade favorece o
aparecimento de fungos e bactérias no-
civas a saude da planta. Os solos dese-
javeis para a formacdo de um alfafal,
portanto, devem ser bem drenados, a
fim de propiciar um rapido escoamen-
to da agua. O terreno precisa ser areno-
argiloso, de perfil profundo, sem ne-
nhuma camada de impedimento, de
fertilidade boa ¢ PH entre 6,8 ¢ 7,2.
Nas fases de crescimento e floresci-

mento, a agua & imprescindivel. O

D
TRONCOS, fixos e especiais

COCHOS, para trato de gado com cobertura
de zinco e PORTEIRAS para fazendas.

BALANGCAS, com sistema de cofre no
mecanismo de pesagem.

TODOS 0S PRODUTOS SAO FABRICADOS
EM MADEIRA DE LEI TRATADA

Fébrica: Laranjeiras do Sul - Parana
Enderego: BR 277 - km 460 - Cx. Postal 125
Fones: (0427) 35-1564 e 35-1879

GRANDE CAMPEAO
EXPOINTER 90

Cabanha
COLORADO

De Silvio Domingues Alves

Rua Vasco Alves, 377
Fone: (055) 422-1542
Alegrete - RS
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Resultados médios da analise bromatologica da parte aérea fresca,
desidratada e feno de alfafa

Parte aérea

Fresca, inicio do Desidratada e | Feno curado ao sol

florescimento moida inicio do floresct®
Umidade 75,50 7,40 9,90
Cinzas 2,80 10,90 8,10
Fibra bruta 6,90 24,00 27,10
Extrato etéreo 0,60 2,80 2,00
Extrato ndo nitrogenado 8,60 36,20 35,30
Nutr. dig. totais 14,90 56,40 52,40
Calcio 0,40 1,91 1,26
Fésforo 0,06 0,48 0,17
Proteina bruta 5,60 18,70 17,60

Fonte: Mc Dowell et alii - Tab. comp. Alim. Am. Latina - USA

Erva-cidreira segura a curva de nivel contra a erosdo

plantio pode ser feito também em re-
gides secas, contanto que recebam irri-
gacdo. Comprovou-se que a alfafa &
bastante resistente a seca quando adul-
ta, mas a produtividade de um campo
esta diretamente relacionada ao supri-
mento de agua. Um hectare de alfafa
necessita de dois mil litros de 4gua em
meédia por dia.

A qualidade do feno de alfafa esta
relacionada aos sistemas de manejo e
irrigagdo adotados. Os produtores pe-
guenos do Sul a obtém sem grandes so-
fisticacdes, mas ha casos em que cola-
boram a fertilidade natural do solo e o
regime de chuvas. Este é o caso, por
exemplo, do feno cultivado na regido
paranaense de Bandeirantes.

A Fazenda Santo Amaro utiliza o
sistema de irrigacdo convencional,
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pouco econdmico. No entanto, lavou-
ras de médio para grande porte podem
ter um barateamento de 25% aproxi-
madamente se a opgdo recair sobre o
sistema traveler.

Feno seco apenas por
acdo do sol possui baixo
valor alimentar

Secagem do feno — A alfafa possui
cerca de 75% de agua em sua forma
natural. Esta concentracio elevada le-
va a uma rapida deterioragdo, devido a
acdo de microorganismos. O consumo,
nesse caso, pode acarretar diarréias ou
levar a problemas mais sérios 4 satide
do animal.

O processo de fenagdo consta basica-
mente da desidratagdo parcial da plan-
ta através da redugio do nivel de agua
a 16 ou no maximo 20%. As inevitaveis
perdas nutritivas ndo ultrapassam
15%, e a alfafa fenada pode ficar ar-
mazenada por até trés anos.

Faz-se o corte com a secadora de-
pois do orvalho, o que significa por
volta das 9 ou 10 horas no inverno e no
verdo a partir das 8 horas. O produto
fica no campo por trés a quatro horas,
durante as quais a umidade caj para
aproximadamente 50%. Nesse perio-
do, procura-se revolver a alfafa com a
ajuda do ancinho, tomando-se o cujda-
do de ndo deixa-la permanecer muito
tempo sob o sol — haveria queda de
folhas, parte da planta em que ha a
maior concentracdo dos nutrientes.

Por essa razdo diz-se que o feng pro-
veniente exclusivamente da secagem gz
sol apresenta baixo valor alimentgy
Ainda com muitos adeptos, o pior goq
métodos para a obten¢do de feng de al-
fafa consta em deixar por trés oy qua-
tro dias o corte exposto ao tempo, em
camadas de 30 ou 40 centimetro; A
qualidade nutritiva sofrera alterac,
também porque a massa desiq
durante o dia se hidrata parcia]
noite em fun¢do da umidade ¢
do. Aléem disso, a demanda POr mig-
de-obra ¢ alta, pois ha necessidade de
se revirar a massa varias Vezes ao dia
para assegurar uniformidade pg seca-
gem.

Muitas vezes, contudo, apengg doi
dias sdo necessarios para secar 4l fafs
quando o tempo estiver quente e secoa
O periodo de exposicao flutug epy, Futi.
¢do da umidade relativa do ar e g, = n-
peratura ambiente. O tempo de S‘em_
gem aumenta se houver chyyg, o ::ia-
correr do Processo, caso em que 5 &
sa deve ser revirada com maiOrrT;as-
qiiéncia. Nessas circunstanciag, . o
menda-se o enleiramento da ma;s;co‘
ainda ndo tenha secado complety due
durante o dia. Protege-se g partmeme
esta sendo secada do orvalhg nof Que
para, no dia seguinte, desfaze, e I:_fno
através de um ancinho enleiraqo, s
plado ao trator. aco-

Outros realizam a secagem pg som
bra, em galpdes. A aifafa ficg acondi:
cionada em estrados de madeira, em
camadas de 40 cm de altura, O pr(,)ces-
so acaba se tornando muito lento, pois

o “‘ponto do feno”” demora até cinco
dias para ser atingido no verio, ou 12
dias no inverno. Por outro lado, as
perdas das folhas sdo menores.

ragcdes
ratada
mente 3
O perio-



O ““ponto do feno’’, ou seja, o esta-
do ideal da alfafa para o enfardamen-
to, € atingido quando se torce um feixe
com as maos e se percebe a maleabili-
dade do material. Quando ndo ha es-
corrimento, a umidade situou-se entre
12 e 14%.

No processo de secagem em galpio
existe o investimento inicial em infra-
estrutura, mas o produto final, em
contrapartida, possui textura e aparén-
cia melhores do que a da alfafa secada
ao sol. Este feno tem aparéncia de pa-
lha, enquanto o outro & mais esverdea-
do.

O terceiro método para a obtencdo
de feno de alfafa é o secador estatico.
Constando de fornalha e ventiladores,
& o mais eficaz sistema conhecido, por
sua rapidez e uniformidade de seca-
gem.

Na Fazenda Santo Amaro, um con-
junto de dois ventiladores e uma forna-
lha consegue secar um corte diario de
um hectare de alfafa, caso as oito célu-
las de secagem do galpao (80 x 20 x 7m)
estejam funcionando simultaneamen-
te.

Depois de atingir o *‘ponto do feno’’
e esfriar, a alfafa é enfardada por uma
prensa que compacta a forrageira em

O solo ideal para o alfafal deve ser bemn drenado

unidades de 15, 30 ou 35 kg. Os fardos
precisam ficar em ambiente fechado,
sem vento e livre da umidade; aconse-
lha-se empilha-los longe da parede. A
umidade predispde & fermentacdo € a
proliferacdo de fungos em determina-
dos pontos. A fermentagdo também
pode acarretar a combustdo esponta-
nea do material por aquecimento da

massa.

O tom marrom escuro do produto e
seu estado quebradico significam baixa
qualidade do produto. Toda vez que se
observar qualquer alteracdo no feno,
deve-se descartar o fardo. Eventual-
mente, pode-se submeter uma partida a

analise laboratorial.

fal

Cuidado com os inimigos do armazém

O plantador de gréaos respira ali-
viado quando consegue dispor a
produgdo nos paidis. Poderia até
descansar um pouco enquanto
acompanha as ultimas oscilagdes
da Bolsade Chicago. Poderia. Seo
produtor ndo se preveniu, uma
horda de inimigos minusculos es-
pera faminta que sua colheita fi-
que fechada, de preferénciaemlo-
cal bem umido: os insetos dos
gréos armazenados.

O caruncho do arroz, milho e ou-
tros cereais; o besouro da farinha,
trigo e graos; e atragados cereais,
aliados a outros insetos, chegam
a ser responsaveis pela perda de
até 30% das colheitas. Dados da
FAQ indicam que os produtos ar-
mazenados destruidos por inse-
tos durante um ano seriam sufi-
cientes para alimentar centenas
de milhGes de pessoas. Cosmopo-
litas, prolificos, vorazes, capazes

I-Caruncho do arroz, do milho e de
outros cereais
Il- Besouro da farinha, trigo e grdos

de sobreviver com apenas 1% de
agua, estes insetos exigem aten-
¢do e cuidados constantes.

Uma das técnicas para evitar
perdas na produgéo é o expurgo,
processo que tem por finalidade
eliminar os insetos presentes nos
gréos colhidos. E feito soblonaou
lengol plastico, com o uso de um
inseticida fumegante, a fosfina,

SASTEE L

em forma de comprimidos e table-
tes que, em contato com o ar, libe-
ram um gas que elimina os inse-
tos.

Livrar os gréos dos insetos néo
é, porém, suficiente. O paiol pode
ser fonte de reinfestagdo se nao ti-
ver sido limpo apos a colheita an-
terior.

Grao limpo em paiol limpo, eisa
melhor receita. Por via das duvi-
das, vale a pena, para boa prote-
¢do dos graos, utilizar um insetici-
da em pd misturado aos gréaos a
granel ou sobre cada camada de
sacos dos gréos ensacados.

=
CASA BERNARDO LTDA.

QUIMICA — METALURGICA

Av. Ana Costa, 482/4 - 9° andar - CP B41 - Santos
CEP 11060 - SP - Tel.: (0132) 22-4344 - The: (13) 1300
CBLS e 2324 CBLS - Fax.: (0139) 43223
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AVICULTURA

Frango
vence
maisum
round

Melhoramento e, no
futuro, engenharia
genética sao as armas
na luta entre aves e
suinos pelo mercado

dinheiro qu; ;) CPI}S;:LI:}%(: Evolucdo da avicultura no século XX lggo’ezoézggc:jf??af;;ou lll‘()r ai. Em

L e el Th do que EVOLUGAO DO FRANGO DE CORTE NOS kg, alimentando-se co B oo para 1,7

t;rmmantet: i esc?’n :ue(;cclio R em sete semanas. No n;nz kg de raczo
comprar. Passou o tempo e = ; 0 pas
na-dg-casa dava-se ao luxo de escolher o Pesofngo Comenio _ Wade peso Chsgmz] a 1,94 kg, neCEEsit:igg’dz
& marca e un produtosem considerar | = "™ S e | menos de 2 ks de s (198 oy o
o i e 1lcu 1940 10 300 14 sem reco final fica red pg d~e 43 dias. O
das’’ como as atuais, & ponto crucia na < = - — preg Cladgrlhiie UZ1do & medidga que
~decisdo. Dentro deste contexto, 0 fran- — — 2.5 = 0~n;edos criatér?osgt?netlco £ as condj-
gc; o s:lino semglr'gelr)‘r:;gda;:m An Ei,sag{:: T4 L <0 ol g:; de corte mais Il)jrl:;%(:gzlonam fran-
tgi:rirﬁg rr?tfitf)ugzm sendo de agil gali- :x :::; f:g'; ;:?ar: na trgnsformagﬁo da racaoeegflcmntgs
nha contra o pesado porco. Entre hu- 1989 1.940 1,98 45 dias na animal. Protei-
manos, o peso-pesado ganharia fécil 2001(7) 2240 178 41 dias Em relagdo @ SUINocultura 46
do PSSOSBANE,MASMESIC MRS A L EVOLUGAO DA POEDEIRA COMERCIAL e iO op r0p6§it0 era a ban,ha, emf
Hia Sdifcigno. : pregada para alimentagdo humana e

Quais os fatores que determinam a e e e (P conservagao de alimentos. A partir dg

nitida vantagem das aves? Os pesquisa- Ano Ovetanc:  pwi@) 09 :rril;;l década de 60 comegaram as campanhas
dores vém dando h4 algumas décadas a = = = 7 vol_tadas a0 porco “‘tipo carne’’, carac-
resposta clara e objetiva: melhoramen- D = = 200 terizado com uma maior quantidade de
to genético. O avango do frango de 1930 120 5 325 carne em detrimento da gordura na
corte ao longo dos anos & fantastico. 1940 182 53 250 carcaga. Este fator, créem os pESETea-
Em 1930, um frango, para chegara 1,5 1850 219 54 2,08 dores, deve melhorar a conversio ali-
kg, comia 3,5 kg de racdo e demorava 1960 237 56 192 mentar, barateando o valor para o con-
15 semanas. Decorridos 20 anos, ele 1970 255 57 LT sumidor,
aumentou apenas 100 g (1,6 kg), € ver- 150 22 5 1;38 Futuro proximo — O diretor-presi-
dade, mas em compensagdo consumiu ol :; ::’g dente da Varig Agropecuaria S.A., en-
2,5 kg de racdo (baixou 1 kg), para um = Pre:‘_s’go : genheiro agronomo Alfredo Navarro
periodo de 10 semanas. de Andrade, apresentou o trabalho [>
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Sabe como vocé pode ajudar sua boiada
a dar mais lucro na hora do abate?

r TN
\j&g)

£

Saude é peso. Sde - lucro.

Use IVOMEC*. _

Este antiparasitario de Ultima geracao
pode ajudar a melhorar a sadde, peso e
lucratividade de seus animais de engorda.

Aplique IVOMEC* nos seus animais
de engorda para o controle de parasitas.

Vocé pode ajudar seu gado a ganhar
mais peso em menos tempo.

vsoacver B

MERCK SHARP & DOHME
Farmaceutica e Veterinaria Lida.
e By Faralema 118 Py CEPOUSH T QINATSXE S Pam

VC-39/88

*Marca Registrada de Merck & Co. Inc., Rahway, N.J., US.A.

EXPERIMENTO COM ANIMAIS DE TERMINAGAO A PASTO
GANHO DE PESO (120 DIAS)

+ 198kg
DIFERENCA

IVOMEC*

@ 100 animais com 2.5 anos de idade.

@ GRUPO IVOMEC*: Tratamento no infcio e apds 3 meses.

o GRUPO TRADICIONAL: Tratamento com Oxfendazole no inicio
e triclorfon + coumafos no inicio e apds 3 meses.

Todos os animais foram mantidos no mesmo pasto.

Dosagens recomendadas por bula.
Sem significineia estatistica. i
TS-BR-024/86 9. F P Al
A Wk A il
e TR )|
) A and /

S MW y
ANTIPARASITARIO DE ULTIMA GERACAO
Vocé pode ver a diferenca no seu gado.

(B)A-IVC-39/88




Primeiro estdgio no processo de industrializagdo

Frangos prontos para a fase de evisceragdo

““ Avicultura do Futuro: uma Perspecti-
va para o Século 21”7, durante a XXII
Reunido da Associacdo Latino-Ameri-
cana de Producdo Animal. Este evento
foi realizado de 22 a 27 de julho na
Universidade de Campinas, Sdo Paulo.

A producgdo de ovos e carne de fran-
go tem aumentado nas tltimas décadas
acima de qualquer produto de origem
animal, disse Alfredo de Andrade. No
entanto, para que possa acompanhar o
crescimento populacional (1750 = 790
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milhdes / 1988 = 5,1 bilhdes de pes-
soas), a saida esta na engenharia gené-
tica, acredita o agrénomo.

Em seu trabalho ““Avicultura do Fu-
turo’’, Alfredo mostrou que, além da
genética convencional, a qual prepara
para o ano 2001 um frango de corte
com 2,24 kg de peso corporal, com 41
dias de idade e 1,78 kg de conversio
alimentar, sera preciso, ainda, um de-
senvolvimento nos seguintes segmen-
tos:

® Condigdes de criacd@o: Os frangos
serdo criados em galpdes dotados de
eficientes sistemas computadorizados,
com controle de temperatura, umidade
relativa e velocidade do ar, niveis de
NH,, O, e CO,, poeira e peso corporal,
ajustando fornecimento de racdo e
agua de acordo com os diversos para-
metros, permitindo a retirada do lote
na hora economicamente ideal;

® Incubagdo: Os ovos serfio selecio-
nados por visdo computadorizada e es-
colhidos pela condutancia ideal, incu-
bados em maquinas com sensores espe-
ciais controlando automaticamente
temperatura, umidade relativa, lumi-

nosidade, pCO, e pO, que permitirio
aumentar em 3% a eclobilidade em re-

lagdo as maquinas atuais;

° Nutricdo: Emprego maior
dientes alternativos, visando
vagdo de alimentos utilizados
humana. Assim, entra g formulacag
com aminoacidos sintéticos, acidos
graxos, a preocupacao com residuos de
antibidticos no produto final, resistan-
cia a doencas, entre outros;

® Sanidade: Os avancos decorrentes
da biologia molecular permitirdo g
imunizagdo praticamente perfeita atra-
vés de antigenos produzidos pela enge-
nharia genética (DNA recombinante),
vacinas ndo apenas contra virus, bem
como bactérias, protozoarios e mesmo
ectoparasitas. As técnicas de vacina-
¢Oes in-ovo se tornardo mais popula-
res;

e Genética molecular: Ela funciona-
ra como uma ferramenta adicional a
genética convencional. A obtencio de
aves transgénicas abrira um novo capi-
tulo no controle a doengas e crescimen-
to. A transferéncia de gens produtores
de hormoénios de crescimento trara no-
vos horizontes a sele¢do, melhorando o
rendimento de carcaga, o que forgari a
pesquisa a estudar uma estrutura dssea
mais forte e precoce para suportar o
peso adicional;

de ingre_
a preser-
na dietg

° Area de processamento: Os produ-
tos industrializados aumentardo. Nag
embalagens serdo comuns o emprego
de sistemas de preservacdo e conserva-
¢do através do uso de radiacido. Sem a
necessidade do frio, os produtos fica-
rdo mais econdmicos e acessiveis as
classes de baixa renda.

Hiperprolificos — Ha 14 anos, o en-
genheiro agrénomo Renato Irgang vem
trabalhando na area de melhoramento
genético no Centro Nacional de Pes-



quisas de Suinos e Aves, da Embrapa,
em Concodrdia/SC.

Ele calcula que nas proximas déca-
das o melhoramento genético de suinos
devera ser intensificado com o objetivo
de aprimorar a eficiéncia de produgio

E 7

Agqui, a fase final do abate industrial, quando
as carcagas jd estdo prontas para o
resfriamento

dos animais, reduzindo a quantidade
de alimento por quilo de carne e custo
do produto. Neste sentido, explica, os
animais responderdo com maior preco-
cidade sexual e capacidade reproduti-
va, elevada taxa de crescimento ou me-
nor idade ao abate, grande eficiéncia
de transformacdo do alimento consu-
mido em carne de boa qualidade e au-
mento do rendimento de carne na car-
caca.

Quando comparado ao frango de
corte em termos evolutivos, diz Irgang,
a ave melhorou em peso e idade de aba-
te aliados a baixa exigéncia de nutrien-
tes para sua manuten¢do. Na suinocul-
tura os estudos também se direcionam
a uma reducdo na idade de abate, baixa
deposi¢do de gordura na carcaga ¢,
conseqiientemente, conversdao alimen-
tar mais eficiente.

As boas perspectivas nos criatorios
permitem prever um incremento na
produtividade de leitGes/porca/ano.
Os produtores mais tecnificados alcan-
¢cam médias de leitdes de 20,0 a 21,0,
longe da média geral, hoje na faixa de
15,0 a 16,0 leitdes desmamados/por-
ca/ano. ‘O potencial genético nacio-
nal é de 25 a 30 animais’’, garante Ir-

gang.

CEVAL &

PRODUTOR.

UMA DUPLA ESTILO EXPORTACAO.

Uma das alternativas de melhora-
mento genético de suinos consiste no
desenvolvimento de linhas hiperprolifi-
cas, aumentando a eficiéncia reprodu-
tiva dos plantéis. Este trabalho partiria
da selecdo — em grandes populagdes
de fémeas em producdo — daquelas
com prolificidade excepcional, com 14
ou mais leitGes nascidos em média por
leitegada. ‘‘Multiplicado por dois
partos/ano, equivaleria a 28 lei-
tdes/porca/ano. Ou, ainda, produzir
12 leitdes por cria e 2,4 leitegadas/ano,
chegando da mesma forma aos 28/29
animais’’.

Para que tais indices sejam alcanga-
dos, afirma o melhorista, sdo funda-
mentais animais com potencial genéti-
co, além de um manejo nutricional
bem conduzido. Alguns criadores de
ponta atingem estes niimeros, mas em
larga escala serdo necessarios cerca de
dez anos. ““A selecdo de genotipos com
maiores taxas de crescimento devera
continuar sendo estratégica e essencial
para o desenvolvimento e progresso da
suinocultura nas proximas décadas, es-
pecialmente a medida que forem apri-
moradas as condi¢oes de criagdo’. g3

Apoiar, pegar junto, trocar
idéias, informacoes e
impressoes.

Assim é o relacionamento
da Ceval com os produtores
rurais.

Um estilo que esta
fazendo o maior sucesso
aqui e la fora, gerando
alimentos e divisas para o
Brasil.

Para a Ceval, o produtor
ndo é apenas um fornecedor
de sua matéria prima - soja,
milho, carne bovina, suina e
aves. E um parceiro.

Parceiro de uma dupla de
muito sucesso.

VAL

TEM SEMPRE UM JEITO DE FAZER MELHOR [
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. Fabrica em Mogi das Cruzes - SP.

Por exemplo: produtividade.
Quando vocé precisa aumentar sua produti-

vidade, o minimo que se pode esperar dos
seus tratores é que sejam fortes o suficien-
te para resistir ao trabalho duro e pesado.
Seus tratores tém que ter um projeto que foi

pensado e repensado ndo para ficar boniti-
nho mas para render o méaximo para vocé.
Seus tratores devem ter mais tracdo e tam-
bém muito mais poténcia. E, claro, ndo po-
dem quebrar bem na hora que vocé mais
precisa. Seus tratores devem ser Valmet.

ALGUMAS COISAS
A GENTE

- 3

SO CONQUISTA




S6 quem se dedica exclusivamente a fazer
tratores consegue fazer tratores de altissima
qualidade. Tratores que sdo testados em
condigbes muito mais dificeis do que aque-
las que eles vao encontrar na sua fazenda.
Na hora de comprar um novo trator, pense

bem. Ndo ha conversinha ou jeitinho que
aumente sua produtividade. Vocé precisa de

uma real forca de
trabalho. Vocé pre- : Val met .
cisa de um Valmet. O trator da nossaterra




CITROS

A Bahia tem suco, sim!

Parece mentira, mas desde 1540
a laranja insiste em ficar na Bahia. Hoje, ja ha um trabalho

gue ha de errado com a citri-
cultura baiana? Depois de ter
contribuido para a citricultu-

ra mundial como centro de origem da
laranja de umbigo, a Bahia tem mos-
trado ao longo dos anos um crescimen-
to limitado no cultivo de citros, tanto
em termos de expansao de area quanto
de produtividade.

E a Bahia ja teve tradi¢do laranjeira.
As referéncias a citros organizados em
laranjais no estado da Bahia remontam
ao ano de 1540, tempos de Francisco
Pereira Coutinho, donatario da Capi-
tania Hereditaria da Bahia de Todos os
Santos, quando floresciam ja plantas
nas proximidades de Salvador. Em
1800 a laranja de umbigo, mutacéo da
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ra que a flor vire fruto
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variedade Seleta, era também cultivada
e amplamente apreciada gragas a exce-
léncia dos frutos produzidos. Por seu
alto valor comercial, deu um forte esti-
mulo ao cultivo de citros nos paises em
que foi introduzida, sob o nome de la-
ranja Bahia. Sdo exemplos os Estados
Unidos (na Califérnia), Espanha, Aus-
tralia e Africa do Sul.

A variedade Bahia fez tanto sucesso
que trouxe um problema passado de
geracdo para geragdo: a monocultura
citricola. ““Quando se cultivava a la-
ranja Bahia, a preferéncia era quase
100%?’, diz Orlando Sampaio Passos,
chefe do Centro Nacional de Pesquisa
de Mandioca e Fruticultura, da Embra-

pa, em Cruz das Almas/BA. ‘“Hoje se >



Omite
Nno 4caro

¢ laranja
em caixa.

PLANIC

Omite controla os acaros do pomar para vocé aumentar
sua produgao e ganhar mais.

Porgue Omite custa menos por pé de laranja tratado,
tem tripla acé&o de controle

(contato, ingestéo e fumigacéo), EE
além do efeito residual prolongado.

Apligue em Omite, aplicando

Omite. E laranja em caixa, na certa.

~ ACARICIDA ESPECIFICO

Diviséo Agroquimica

URIROYAL Av. Morumbi, 7.029 - Fone: (011) 533-0222

i Telex 11 57516 - Fax: (011) 542-4476
QUIMICA CEP 05650 - Cx. Postal 21485 - Sao Paulo - SP




procede da mesma forma com a laran-
ja Péra.”” Ele explica que o agricultor,
ao invés de se preocupar com cultivos
isolados, deve encarar a propriedade
como um sistema global de produgdo,
em que as atividades representadas pe-
los cultivos interagem e se completam.
Nas condi¢des da Bahia, segundo o
pesquisador Ygor da Silva Coelho,
também do CNPMF, ‘‘recomenda-se
plantar cultivares com diferentes perio-
dos de maturac¢do dos frutos (precoce,
meia-estagdo e tardias), de modo a ob-
ter safras durante o maior niimero pos-
sivel de meses™

A pesquisa insiste, mas parece inftil:
90% da area plantada com citros na
Bahia esta coberta pela laranja Péra.
‘““Embora se reconheca a qualidade ex-
traordinaria da laranja Péra’’, concede
Passos, ‘€ necessario que sejam anali-
sadas outras variedades.”” Ygor fala
nas variedades Bahia, Baianinha, Na-
tal, Valéncia e varias tangerinas, e Pas-
sos acrescenta a laranja Hamlin.

Use porta-enxertos
alternativos. Nao fique
s6 no limao Cravo

Cultivares copa e respectivos T
porta-enxertos de possivel uso
na Bahia

Cultivares copa Cultivares porta-enxerto

Tangerina Dancy
Laranja Palmeiras
Limé&o Cravo

Laranja Bahia

Lim&o Rugoso da Flérida
Laranja Baianinha Lim&o Rugoso FM
Lim&o Cravo

Tangerina Cledpatra
Limé&o Cravo
Tangerina Oneco
Tangerina Swatow
Tangerina Sunki

Laranja Péra

Liméo Rugoso FM
Limao Rugoso da Fldérida
Liméo Cravo

Laranja Natal

Fonte: Embrapa/CNPMF

Qutros problemas — A falta de di-
versificagdo também se observa nos
porta-enxertos. O limoeiro Cravo, o
principal da citricultura brasileira, re-
presenta cerca de 95% da area ocupada
com citros na Bahia. Diante disso e dos
riscos conseqiientes da pouca variabili-
dade genética dentro de um cultivo ex-
tensivo, devido a maior probabilidade

de ocorréncia de doengas, a diversifica-
¢do no uso de porta-enxertos € uma
pratica que vem sendo intensamente re-
comendada aos produtores de citros. Os
pesquisadores acham que, embora o
limdo Cravo tenha vantagens horticul-
turais, ‘‘o uso de porta-enxertos alter-
nativos, como as tangerinas Cledpatra
e Sunki e os limdes Rugoso da Florida
e Volkamericano se traduz em maior
seguranca fitossanitdria para o
pomar’’, explica Ygor, ‘‘em face da
combinacdo de diferentes niveis de re-
sisténcia as varias doengas comuns as
plantas citricas”’

O material de propagacdo usado nos
citros € o insumo basico mais impor-
tante na forma¢do do pomar, em fun-
¢do do carater permanente da cultura e
do fato de serem necessarios diversos
anos até a planta manifestar seu poten-
cial de produtividade e qualidade dos
frutos. Como um erro inicial dificil-
mente pode ser corrigido, as mudas de-
vem ser sempre adquiridas em viveiris-
tas credenciados que utilizem material
de alta qualidade genética e capacidade
produtiva.

Outro problema sdo os ataques das
pragas, favorecidos pela dissolugido
usual das plantas citricas, em blocos

nao

Sem informacgéo
certa, a produtividade
aumenta.

Assine

A REVISTA
00 LiDER RURAL

A VISTA
OU A PRAZO

LIGUE A COBRAR
(90512)

33-1822
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continuos, formando muitas vezes ex-
tensos pomares. Na Bahia foram iden-
tificadas cerca de 25 espécies de insetos
atacando os citros. Destas, apenas 6 ou
7 merecem destaque, pelo prejuizo eco-
logico que podem causar. O nivel de
ocorréncia das pragas, em geral, esta
associado ao método de conduc¢do e
manejo do pomar.

As pragas que exigem atencdo espe-
cial do citricultor baiano sdo a broca, a
cochonilha ortézia, a escama farinha, a
cochonilha preta cabeca de prego, a
abelha arapua e o pulgdo preto. Mes-
mo assim, o elevado niimero de preda-
dores, parasitas e fungos entomogenos
que ocorrem nos pomares ajuda a
manter as populagdes baixas ¢ o ataque
de pragas pouco relevante. A excegao é
a broca, que, além dos sérios estragos
na planta, é a principal causa da morte
prematura dos pomares. O CNPMF
agora esta divulgando a maria-preta
como planta armadilha (veja texto na
pagina 30). )

Na Bahia, parece que para tudo ha
um jeito. As condigdes climaticas de
suas regides citricolas favorecem O
crescimento e a produgdo precoce das
plantas. Em func¢do disto, as laranjei-
ras apresentam inicio de produgdo no
segundo ano, embora se considerem
para efeito econémico apenas as CO-
lheitas efetuadas a partir do terceiro
ano. ‘

Apesar de as condigdes induzirem a
precocidade, a produgdo média do es-
tado esta estimada em 200 frutos por
planta/ano, o que equivale a uma caix'a
de 40,8 kg por pé, ou seja, 416 cai-
xas/ha. Esta média é muito baixa. A
produtividade baiana representa ape-
nas a metade da paulista e 25% da veri-
ficada na Florida, EUA (800 fru-
tos/planta/ano). ‘“A discrepancia en-
tre os numeros evidencia que & inad-
missivel pensar-se numa citricultura
moderna e competitiva tendo como ba-

O sucesso do laranjal comega
no porta-enxerto

Apesar da produgdo baixa, o Litoral e 0 Recéncavo Baiano ddo trés caixas/pé

’ - sarr o y se a atual produtividade”, diz Ygor.
Medida de diversificacdo dos pomares proposta para a Bahia “Um patamar minimo de 400 frutos
por planta, correspondente a 832 cai-
Espécies e variedades Epoca de produgéo % xas por hectare, pode e deve ser alcan-
Laranja Lima Precoce 5 cado a curto prazo.”’
Hamlin Precoce 10 Para revitalizar a citricultura baiana,
Baianinha Meia-estagdo 20 o pesquisador garante que ndo & preci-
= Tardim 20 sO muito: apenas a adogﬁo. pelo produ-
- tor das principais tecnologias recomen-
hats Ll = dadas, resultantes da pesquisa com ci-
Lima tardia Tardia 5 tros efetuada no estado. Segundo ele, a
Liméo Tahiti Variavel existéncia de pomares nas regides do
Tangerina | Murcott Tardia Reconcavo e Litoral Norte com produ-
Fonte: Embrapa/CNPMF ¢oes médias acima de trés caixas por

planta (600 frutos) mostra que esta me-
ta € plenamente viavel. Talvez voltas-
sem entdo os gloriosos tempos da inter-
nacionaliza¢do da laranja de umbigo, e
mais uma vez se cumprisse o vaticinio
do escrivio Péro Vaz de Caminha, de
que na Boa Terra, em se plantando, tu-
do, em especial a laranja, da.

Variedades alternativas
de laranja

Lima - maturagdo precoce efou
tardia, produtividade mé-
dia, com mercado limitado

Hamlin - maturagdo precoce, alta-

mente produtiva, podendo
servir aindustria como con-
corrente da laranja Péra

Baianinha - maturagao na meia-esta-
Gao, produtiva, com melho-
res possibilidades como
fruto de mesa

Natal - maturagédo tardia, produti-
va, com porte médio a pe-
queno, permitindo espaga-
mento denso

Fonte: Embrapa/lCNPMF
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O primeiro lancamento

da Maxion impressiona pelo
tamanho, pelo design e

gf_:la tecnologia.

a0 4 fratores -

9110, 9130, 9150 € 9170 -

com poténcia de 110 a 160
cavalos, motor turbo,
cambio sincronizado,

tracaonas 4rodas, mais
conforto e seguranca

e amelhor plataforma
de operacio.

Tratores Maxion. Para grar

GARANTIAEM
DOBRO: 2.000 HORAS
Além disso, tem garantia

de 2.000 horas, o

dobro do tempo existente

no mercado. )
Esselancamento da Maxion
étio grande que assusta.

MAIOR
DESEMPENHO

Motores Perkins com

poténcia de 110, 126, 145 e
160 cavalos, proporcionando
maior rendimento

no campo, com menor
consumo de combustivel
por area trabalhada.

MAIOR
PRODUTIVIDADE

Transmissao sincronizada

de 12 velocidades, com
perfeito escalonamento das
marchas, proporcionando

escolha adequada dg '

velocidade para cada tép
de trabalho € garantindo
total aproveitamento

da poténcia do motor, co
maior economia.

CONFORTO
OPERACIONAL _

Ampla plataformade
operacao, volante ajustave
assento regulavel, alavan
dosistema hidraulico



| E

d es desafios,grandes solucoes.

e do cidmbio posicionadas
lateralmente,
roporcionando maior con-
orto ao operador.

ATENDIMENTO
POS-VENDA

MAIOR SEGURANCA

Estrutura de protecao
contra capotagem, cinto de

- seguranca e compieto
sistema de iluminacéoe

], sinalizacao, facilitando

as otrabalho e o transporte,

com muito mais seguranca.

Além das 2.000 horas de
garantia, o dobro do tempo
existente no mercado,

vocé conta )

com o melhor servico
autorizado e pronto
atendimento de pecas de
reposicao em qualquer
regido do Pais.

; 3 pontos com grande
gé%%%gg MERO cgpa(_:idade d% levante.
" e Distribuicdo de pesos
DE QUALIDADE dimensionada para
e Freioa disco em banho obter a maior tracao
de 6leo. eestabilidade.

e Menor raio de giroem
sua categoria.
e Completo painel de

Conheca os novos tratores
Maxion. Um grande

instrumentos. lancamento em todos os

o Eixos ((izlizanteime%"aseiro sentidos.
S \ /Al A RN I TR
emandramicode  VILAXIO N

e Sistema hidraulicode
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Pra nao errar
na colheita

Equipamentos

S acolas de colheita, com capacidade para
20 kg, feitas de lona, com fundo falso fecha-
do por ganchos e correias, de modo a permi-
tir a retirada por baixo, sem danificar os fru-
tos

E scada confeccionada com madeira leve e
arredondada, que se possa apoiar nas arvo-
res sem danificar os ramos da planta

C estos ou caixas plasticas, com capacida-
de para 27 kg

T esoura ou alicate de colheita, de |laminas
curtas e pontas redondas, especialmente
recomendado para a coleta de tangerinas

Erros mais comuns

R etirada dos frutos com auxilio de varas ou
ganchos, pratica que ndo s pode estragar
a laranja, como também causar ferimentos
nas plantas e derrubada excessiva de fo-
lhas, flores e frutos verdes ndo comerciali-
zaveis

C oleta de frutos molhados ou orvalhados,
facilitando o aparecimento de manchas,
doengas ou podridées

D errubada de fruto diretamente no solo,
provocando lesées e machucaduras. Embo-
ra imperceptiveis a primeira vista, os grdos
de areia costumam ferir a casca, permitindo
a penetracdo de fungos

Lonas Termicas
sendotransponadas N
i aroocmle.con]unioflgc;
/ subs\ltuhbbcurroce.
termicas.

Empresas como:
Coca-Cola, Antartica, Brahma, Skol, Citral,
Citro Brasil, Citrosuco Paulista, Flérida Export-
I_n_s'n__{:otl'_(l,] ) e UTC (Chile), estdo utilizando o
sistema Cotérmicao.

Mude para Lona Cotérmico e resolva
seu problema de transporte de frio.

Fabricacdo sob medida de acordo com
suanecessidade. Ou pelo distema de
leasing.

C oleta de frutos em diferentes estadios de
maturagao, pratica que prejudica a cotagdo
do produto no mercado de fruta fresca e re-
duz a qualidade do suco industrializado

E xposigdo excessiva dos frutos colhidos
ao sol, provocando queima da casca e alte-
ragéo no sabor

A colheita dos frutos citricos difere
entre as espécies segundo o estado de
maturagcdo, tamanho, resisténcia da
casca, facilidade de desprendimento
ou mesmo segundo o destino da fruta
(mercado de fruta fresca ou
indistria). Embora em outros paises
Jja se cogite e se pesquise a colheita
mecdnica, ainda deverd prevalecer
por longo tempo, mesmo nas regioes
mais desenvolvidas, a retirada ma-
nual dos frutos.

Ao se processar a colheita, trés as-
pectos do fruto devem ser levados em
conta: a cor da casca, o teor de suco ¢
a relagdo entre acidez e acticares. Os
padrées de qualidade normalmente
estabelecem um teor de suco ideal em
torno de 50%, enquanto a relagdo
acidez-acucares otima situa-se entre
1:11 e 1:14. O

Eng? Agr? Ygor da Silva Coelho
Embrapa/CNPMF

Especlficagéestécnicas dalona
Cotérmico: N

Termicamente isolante (Frio [ calor)
(;:grndultbllidcdetérmlcu: 0.056 Kcallh. m2C

(I.PT)

Lleves:12Kg/ m* Inodoras
Lavaveis (impermeaveis)
Plastificadas, @ base de |atex
Antiinflamévels e anticorrosivas.

oD

2%

COTERMICO BRASILEIRA S/A.
Ind. de Produtos Térmicos

Av. XV de Novembro, 3.575

Cep 06850 - ltapecerica da Serra
S@o Paulo - Tel. (011) 495.2892/2896
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Borbulha, o banco genético

P y {
A constante fiscalizacdo das borbulheiras reduz as doencas

O programa de material bdsico de
citros, iniciado com a obtencdo de
clones nucleares e, posteriormente, de
clones livres de virus por microenxer-
tia, chega ao produtor de mudas atra-
vés da distribuicdo de borbulheiras
oriundas de plantas matrizes livres de
virus. Cerca de 50 borbulheiras com
os melhores clones citricos foram dis-
tribuidas aos viveiristas da regido de
Cruz das Almas e Alagoinhas, na Ba-
hia. Estas borbulheiras comegam a li-
berar borbulhas para a produgdo de
mudas de alta qualidade, com garan-
tia varietal, livres de viroses e vacina-
das com o virus atenuado da “‘riste-
za’’. Cada borbulheira possui, em
média, material suficiente para a uti-
lizacdo de 30 mil borbulhas, com
perspectivas de, no préximo ano, se-
rem feitas cerca de um milhdo de mu-
das com esse material. A revelacdo é
do pesquisador Hermes Peixoto, do
Centro Nacional de Pesquisa de Man-
dioca e Fruticultura, da Embrapa, em
Cruz das Almas/BA.

As borbulheiras foram instaladas
pelos escritérios da Emater/BA, de
Cruz das Almas e Alagoinhas, e s@o
fiscalizadas periodicamente por técni-
cos do Ministério da Agricultura, que
acompanham o programa da fase ini-
cial da pesquisa até o diagndstico de
viroses, producdo da muda e presenga
de pragas de doengas.

A importéncia dessas borbulheiras
pode ser evidenciada ao se considerar

que, para preparar as 40 milhées de
mudas produzidas no ano passado,
seria necessdria a retirada de trés mil
borbulhas por drvore, propiciando o
numero extraordindrio de 18 mil dr-
vores, que propagariam um material
altamente duvidoso quanto a presen-
¢a de doengas de virus e autenticidade
varietal. Com a utilizacdo das borbu-
lheiras, as plantas matrizes ficam res-
tritas as instituicoes de pesquisa, em
numero infinitamente menor, sob ri-
gorosa fiscalizacdo e indexadas perio-
dicamente, para avaliacdo da presen-
¢a de doengas causadas por virus.

Os extensionistas da Emater/BA
alertam os produtores de citros que
comprar mudas sem garantia é adqui-
rir problemas futuros: as doencas de
virus se manifestam nos pomares
apds 0 4° ou 5° ano de sua implanta-
¢do, acarretando prejuizos irreversi-
veis, pois ndo existe controle para as
doencas de virus apos a sua instalagdo
nos pomares. Ao pensar em adquirir
mudas, os interessados devem procu-
rar informagdes sobre a sua origem
junto ao CNPMF/Embrapa, Emater/
BAou Ministério da Agricultura. Jd
os viveiristas interessados em obter
borbulheiras devem dirigir-se ao Cen-
tro Nacional de Pesquisa de Mandio-
ca e Fruticultura/Embrapa, caixa
postal 007, Cruz das Almas/BA,
CEP 44380, devidamente credencia-
dos junto ao Ministério da Agricultu-

ra. B b
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( 1.
Transforme idéias

em solucoes
concretas.

Galpdes de concreto
para os setores
comerclal, industrial
e agricola.

Vaos de 10, 20

e 30 metros.

Pé direlto de 6 metros.
Tipo:shed e 2 aguas.

(g o} iy |

RECITI
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Sistemo Pri-Maldode

C

Av. Brasil, 598 - CEP 01430 - Sdo Paulo - SP
\_ Tel.: (011) 887-7035 r

~a A\S
TABAPUA

Dr. ALBERTO ORTENBLAD

CAMPEAO DE TODAS
AS PROVAS DE
DESENVOLVIMENTO
PONDERAL, DESDE 1975
RUSTICIDADE,
FERTILIDADE E GRANDE
GANHO DE PESO.
TABAPUA, A RAGA FEITA
PARA O BRASIL.

Fazenda Agua Mliagrosa
Cx. Postal 23 Tel.: PABX (0175) 62-1117

R\ 15880 - Tabapu4 - SP
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XERON

ORAL

ENDO ECTO PARASITICIDA
PARA OVINOS

Nova estratégia no combate aos
inimigos do campo

X2 UNIVET S.A. Indastria Veterinaria
UNIVET S.A. Telefone: (011) 274-9711

"
m ®SAMCIL

CONVENIO EMPRESA

ASSISTENCIA MEDICO-ODONTOLOGICA
CONVENIOS PARTICULARES

TODAS AS ESPECIALIDADES MEDICAS
SOFISTICADO APARELHAMENTO MEDICO
ATENDIMENTO COMPUTADORIZADO
CONSULTA COM HORA MARCADA

REDE HOSPITALAR PROPRIA

29 ANOS DE EXPERIENCIA

INFORMAGOES: DEPTO. DE MARKETING

211 4722 « 211 4811

R. EVEZU, 119 - ALTO DE PINHEIROS - CEP 01427 - SAO PAULO
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Maria-preta,
a ‘““mandinga’’
contra a broca

A planta conhecida como maria-
preta ou maria-milagrosa estd sendo
apontada pela Embrapa/CNPMF co-
mo uma alternativa vidvel para o con-
trole da broca da laranjeira, praga
que vem causando danos em quase
todos os pomares do Recéncavo
Baiano. A broca é um besouro cuja
larva perfura os ramos e o tronco das
plantas citricas, produzindo extensas
galerias, o que provoca a quebra dos
ramos mais finos, o enfraguecimento
e até a morte das plantas.

Os métodos atualmente usados pa-
ra o controle da praga s@o ou inefi-
cientes, caso da injegdo de inseticida,
ou muito onerosos, caso da catacdo
manual dos adultos em todas as plan-
tas do pomar. Por isso, a Embra-
pa/CNPMF, de Cruz das Almas/BA,
voltou-se para a maria-preta, planta
pela qual o inseto adulto manifestaria
grande preferéncia. Com efeito, ob-
serva o pesquisador Antonio Souza
do Nascimento, “‘os experimentos de-
monstraram que as plantas de maria-
preta sdo capazes de atrair cerca de
95% da populacdo dos adultos da
broca existentes no pomar citrico”’

A muda de maria-preta (Corcha
verbenacea: ndo confundir com a
maria-preta do Sul e Centro Sul, Age-
ratum conyzoides e Salanum nigrum)
deve ser plantada na entrelinha da la-
ranjeira de forma a ndo impedir a
gradagem e outros tratos culturais do
pomar. As mudas devem ficar distan-
ciadas de 100 a 150 m umas das ou-
tras, ou serem plantadas no aceiro,
dependendo do tamanho do pomar.
Para evitar sombreamento, deve-s€
ter o cuidado de ndo instalar a maria-
preta muito proximo a laranjeira. 3

Vantagens do uso de maria-
preta como armadilha

A coleta dos besouros & feita mais raplda-
mente porque o agricultor j4 sabe onde vai
encontrar a praga

E vita o uso de inseticida para controlar a
larva dentro do tronco, método oneroso €
pouco eficiente

A maria-preta ¢ faciimente encontrada na
regido e pode ser multiplicada por semente,
estaca, ou transplantada dos locais de onde
nasce espontaneamente para o pomar



Rimula CT

Recomendado para
motores que operem
em servigos pesados,
mantém o motor
sempre limpo e tem
aditivos especiais que
combatem a oxidagéo,
a corrosdo e o desgaste.
Menos oficina e muito
mais produtividade.

Tellus

Especial para sistemas
hidrdulicos industriais
¢ para todas as
aplicagdes que pe¢am
um lubrificante de alto
nivel de desempenho.
Contém aditivos
antioxidantes,
antidesgaste,
antiferrugem

e antiespuma.

Contetido 20 litros

O 6leo do seu dia-a-dia

Agora, mais do que nunca, o dia-a-dia do produtor agricola
tem na Shell o seu maior parceiro. Com Rimula Super MV,
a Shell traz até vocé um o6leo que facilita as partidas a frio

e mantém a viscosidade adequada em qualquer temperatura
ou condic¢do de servi¢o, aumentando o tempo de vida de seu
motor, diminuindo o numero de retificas e economizando
lubrificante e combustivel.

A melhor maneira de se celebrar uma parceria conquistada
pela consagrada linha de produtos Shell para lubrificagdo
de maquinas agricolas.

@ s h EI I Lider mundial em lubrificantes

Spirax

Protegendo da
umidade as
engrenagens € outros
componentes de eixos,
¢ recomendado para
caixas diferenciais,

de redugdo, de cimbio,
de dire¢do e juntas
universais.
Excepcionalmente
resistente & deterioragdo
por uso prolongado.

Retinax

Recomendada para
todos os pontos
lubrificados a graxa,
mantém sua
estabilidade e
resisténcia tanto em
altas como em baixas
temperaturas.

Uma moderna férmula
de graxa para
lubrificacdo de
maquinas agricolas.
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final do més de dezembro e o
inicio do ano proporciona-
ram emocgoes fortes ao citri-
cultor brasileiro, que ndo vislumbrava
possibilidades de que o atual ano agri-
cola pudesse chegar ao fim com cota-
¢Oes médias acima de US$ 2,00. Havia
de fato uma tendéncia de queda nos
precos do suco concentrado de laranja,
funcdo do faturamento recorde do se-
tor na safra 88/89 — quando a caixa
atingi_u a média maxima de US$ 3,74
em trinta anos de atividade no pais —,
que atraiu novos investidores e possibi-
litou aos produtores tradicionais, mais
capitalizados, a renovagio e ampliacio
dos pomares antigos. Além disso, os
Estados Unidos ndo tinham apresenta-
do até aquele momento nenhum sinal
de anormalidade em seus pomares ci-
tricolas que pudesse representar uma
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CONJUNTURA

Previsdes e estimativas das
safras agricolas paulistas de
laranja. Ano agricola 89/90 - 4°
levantamento (abril/1990)

Area 861.80
(1.000 ha) ’
Produgédo
(milhoes de
caixas)

(") Previsdo

911,50

296,560 284,000(*)

reversdo no comportamento dos precos
no mercado internacional.

Os produtores brasileiros, contudo,
foram agraciados com mais uma geada
nos pomares da Florida durante o Na-
tal — com previsdo inicial de quebra de
safra rondando os exagerados 30% —,
motivo pelo qual obtiveram no acerto
de contas realizado em julho passado a
média de US$ 3,53/caixa.

cling
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O suco faz a festa

Uma previsdo nefasta sobre o merca-
do mundial na proxima década chegou
ao Brasil no inicio do ano, para refrear
a fugaz animacgdo das 16 empresas pro-
cessadoras de citricos e de cerca de 20
mil produtores nacionais. Estudos da
Organizacdo das Nag¢des Unidas para
Alimentacdo e Agricultura (FAO) indi-
cam um descompasso entre oferta e de-
manda de suco concentrado de laranja,
caso sejam mantidos os atuais niveis de
crescimento por safra ao ano, ou s€ja,
6% no hemisfério norte e 14% no sul.

Confirmados esses percentuais, ©
novo milénio presenciaria uma produ-
¢do global de 85 milhdes de toneladas,
contra uma projeg¢io de consumo mui-
dial de 79 milhdes de toneladas. O De-
partamento de Citros reconhece que O
Brasil participa com 20% da produg@o
mundial de citricos e representa 40%




do mercado de suco concentrado. O
comeércio internacional de frutas e pro-
dutos citricos atinge US$ 5 bilhdes ao
ano, US$ 1,7 bilhdo referente ao suco
concentrado.

Quase 90% da receita proveniente
dos negocios com suco concentrado de
laranja compete ao Brasil. Produtor de
apenas 6 mil toneladas de suco de la-

ranja em 1963 (3,74% do volume obti-
do na Flérida naquele ano), Sdo Paulo
teve a sua produgdo equiparada aquele
estado norte-americano no final da dé-
cada de 70, superando-o apoés 81.

Nas condigdes sugeridas pela FAO e
sob a implacavel subserviéncia a lei de
mercado, os pregos do produto sd nao
despencardo caso 0s norte-americanos

passem por geadas tdo terriveis como
as de dezembro de 83 e janeiro de 85,
cujas perdas foram calculadas respecti-
vamente em US$ 1,7 bilhdo e US§ 470
milhdes. O citricultor brasileiro, em
compensacdo, obteve preco médio de
US$ 2,44/caixa na safra 84/85 e de
US$ 3,56 na safra 85/86.

Descartadas as divagagdes sobre vir-
tuais geadas, sabe-se que ha pelo me-
nos dez anos os produtores da Florida
estdo preferindo plantar no sul e sudes-
te do estado — menos sujeitos a intem-
périe — e que os pomares danificados
na década anterior estdo em franca re-
cuperagdo. A partir da safra 96/97, os
Estados Unidos terdo recuperado a po-
si¢do de lideran¢a na produ¢do mun-
dial de suco de laranja, projeta a FAO.

Plantio estimulado — Pesquisador
do Instituto de Economia Agricola da
Secretaria da Agricultura de Sio Pau-
lo, Antdnio Ambrosio Amaro concor-
da que a demanda mundial ndo deva
crescer na mesma velocidade que a pro-
dugdo da laranja. O IEA apurou que
em 89 o estado que domina 95% das
exportagdes do produto acrescentou a
seus pomares 15 milhdes de mudas, ele-
vando a quantidade de pés novos (de
um a trés anos) para 41 milhdes. As la- >
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EM SAO PAULO,NO
IARIAN PALACE HOA
VOCE E PASSAGEIRQ!
DE PRIMEIRA CL2

Como num vdo internacional de 12 classe,
no Marian Palace Hotel é servido
champagne no café da manh3. Este &
apenas um detalhe. Desde a nossa equipe
de profissionais especializados, sempre &
sua disposigo, até as requintadas
refei¢des no restaurante do hotel, o
“Rose-room”, tudo & de 12 classe. No
Marian, se respira o ar da capital francesa,
pois conta com toda a sofisticagéo e o
requinte da decoracéo em estilo
parisiense. Além disso, o hotel esta muito
bem localizado - na parte bonita do centro
de Sao Paulo - de onde se tem acesso a
toda a cidade. N&o deixe de embarcar
nesse voo.

TARIFAS: Talvez seja o Marian o

wy estrelas” com as diérias mais
razo#veis, em Sdo Paulo. Confira.
CONTA CORRENTE: Se a sua empresa
quer ter uma conta corrente num hotel

u4 estrelas”, em S&o Paulo, consulte-nos.
Tudo ficard mais facil para VV.SS. em Séo
Paulo. Estamos interessados na sua C/C.’
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ranjeiras em produgdo este ano somam
137 milhdes em Sao Paulo, enquanto
que em 1980 ndo passavam de 84 mi-
lhdes de pés.

Segundo Amaro, havera queda con-
tinua nas cotagdes de suco concentrado
de laranja até a safra 92/93, quando
uma provavel redugdo no plantio pro-
vocara nova retomada nos precos. O
IEA calcula que entre 95 e 96 a caixa
oscile em torno de US$ 1,50 para atin-

gir a marca de US$ 1,70 a partir de 98.
Portanto, s6 no final dos proximos dez
anos o prego voltara a sua média histo-
rica de US$ 2,00/2,20.

Apesar de as cotagdes da Bolsa de
Nova lorque funcionarem como um
cabo de guerra onde medem forga o
maior consumidor e o maior produtor
mundial de suco, e mesmo consideran-
do a fragilidade da estatistica frente a
imprevisibilidade da agricultura, as li-
derangas da citricultura nacional con-
cordam que é preciso encontrar alter-
nativas ao consumo norte-americano.

Na opinido do presidente da Abeci-
trus, Associagdo Brasileira dos Expor-
tadores de Citrus, Ademerval Garcia,
as exportacgOes brasileiras de suco con-
centrado podem aumentar 15% até
o final da década, com destinacdo tan-
to para novos clientes quanto para a
Comunidade Econdémica Européia
através da ampliacgio do consumo.
Mesmo assim, nada impedird que as
cota¢des da caixa de laranja ao produ-
tor caiam a menos de US$ 1,80, com os
niveis mais baixos ocorrendo nas safras
94/95 e 95/96, calcula Garcia.

Planejamento — A opinido de que
nos proximos anos havera uma retra-
¢do gradual nas cotagGes do produto é
compartilhada pelo ex-presidente da
Associagdo dos Citricultores do Estado
de Sdo Paulo, Roberto Campanelli,
para quem o agricultor, sobretudo
aquele que esta saindo da cultura do
café, deve tomar cuidado com o plane-
jamento dos proximos plantios. ‘“‘Até o

terceiro ano, a muda de laranja absor-
ve perto de US$ 6,00 de investimentos.
Além disso ele pode perder a recupera-
cdo dos pregos do café e entrar numa
fase ruim da laranja.”’

O melhor seria iniciar o plantio so-
mente em 93 ou 94, pois sO assim O
produtor poderia alcangar o novo ciclo
de alta estimado para 98, pondera o
professor Evaristo Neves, da Fundacao
de Estudos Agrarios Luiz de Queiros.
Ele acredita que neste momento o pla-
nejamento do plantio ainda é mais im-
portante que as preocupac¢des com a
maximiza¢do da produtividade nacio-
nal.

Em vinte anos a producdo nacional
pbde ser multiplicada por oito gragas
ao aumento da area plantada, e ha
muito a produtividade esta situada na
média de 16 t/ha ou duas caixas por pe,
extremamente baixa. A eficiéncia via
incremento da produtividade aventada
por todos os analistas de mercado esta-
ria calcada numa proporcionalidade
rendimento/custo de produgdo, que
faria frente as oscilacdes da remunera-
¢do do produtor.

Os gastos médios de producdo salta-
ram de US$ 1,24/caixa na safra 88/89
para US$ 1,69 na ultima safra. O IEA
calcula que os custos operacionais (in-
sumos, mao-de-obra, operacdo e de-
preciagdo de maquinas e equipamen-
tos) tendem a cair na medida em que a
produtividade se aproxima de 4 caixas
por pé, média considerada ideal do
ponto de vista econdmico. ]

A laranja que vem do frio

A oportunidade de exportar suco
concentrado para os Estados Unidos,
aproveitando as quedas de sua safra
por constantes quedas de temperatu-
ra, parece estar acabando para o Brasil.
E o que aponta a revista Agricultural
Research de julho de 1990, do Depar-
tamento da Agricultura dos EUA.

O nome do contra-ataque america-
no chama-se Ambersweet. Trata-se
da variedade de laranjeira genetica-
mente adaptada as baixas temperatu-
ras, desenvolvida pelo geneticista C.
Jack Hearn, que se dedica hd 25 anos
nesta hibrida, no estado da Florida.
A Ambersweet ja resistiu a menos 10
graus Celsius na Estacdo Experimen-
tal de Leesburg, onde o cientista che-
fia um grupo de trabalho.

A historia desta nova laranja teve
inicio em 1963, com o cruzamento de
laranja-do-céu, tangerina e grapefruit
(pomelo). De ld para cd iniimeros fo-

ram os cruzamentos para gue a planta
pudesse sobreviver satisfatoriamente
no frio. Somente em 1989 é que o tra-
balho do pesquisador Hearn foi co-
roado de éxito. Entretanto, o geneti-
cista diz que ainda sdo necessdrios de 10
‘a 12 anos para que haja urma comple-
ta otimizacdo da planta pesquisada,
considerando ndo so a adaptabilidade
ao frio, mas também, e principalmen-
te, produtividade e qualidade do pro-
duto.

Isto, certamente, em virtude do
adiantado das pesquisas, nédo impedi-
ra que, durante este tempo, o0s fruti-
cultores venham a se utilizar da Am-
bersweet para colher alguns dos 3,5
bilhdes de dolares que a citricultura
da Florida faturard neste ano. O
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OVINOS

alve a Crioula

<

A pesquisa oficial ja se encarrega de estudar
e preservar a mais antiga espécie ovina da
América Latina. Uma das vantagens
apontadas é a sua grande rusticidade

do falta quem ache que é um

diabo aquele carneiro de seis

chifres do Centro Nacional
de Pesquisa de Ovinos da Embrapa,
em Bagé/RS. Afinal, a raca Crioula,
embora ja tenha dominado a América
do Sul, & hoje quase desconhecida e es-
ta a beira da extingdo.

A pesquisadora Clara Silveira Luiz
Vaz coordena o projeto de preservacio
da raga. Ela calcula que existam apenas
200 ovelhas Crioulas no Rio Grande do
Sul, incluindo as do CNPO. L4 estdo
112 animais, 106 fémeas e o restante
machos.

Duzentos animais sdo muito pouco
para uma raca que chegou ao pais jun-
to com os primeiros colonizadores, ori-
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ginaria de Portugal, Espanha e norte
da Italia. A ovelha Crioula se espalhou
pela América do Sul, mas, com a che-
gada de ragas mais adequadas para a
producdo conjunta de carne e 13, aca-
bou sofrendo cruzamentos indiscrimi-
nados e foi descaracterizada.

A aparéncia da primeira raga de ovi-
nos a povoar o Rio Grande do Sul & im-
pressionante. Sao comuns machos com
quatro ou mais chifres — ja foram ob-
servados animais com oito —, e as fé-
meas tém quatro, dois ou nenhum. A
12 € constituida de fibras grossas e lisas
que formam mechas, a semelhanca de
cabelo, e pode ser branca, preta ou de
cor intermediaria. As patas sdo despro-
vidas de pélos.

De temperamento um pouco menos
manso do que as demais ragas, a ove-
lha Crioula tem seu ponto forte na rus-
ticidade. As pernas longas quase nuas e
o térax medianamente comprimido pa-
ra vencer com mais facilidade a resis-
téncia do ar facilitam a fuga, e a pre-
senca dos chifres até nas fémeas mostra
predisposicdo a luta.

Com um ano de idade, as ovelhas ja
estdo em condigdes de desmamar uma
cria, e esta, pronta para o abate. Os
cordeiros tém 30% mais chances de so-
breviver até o desmame do que os de
outras ragas. A carne € considerada
bastante saborosa, e 0 pelego, muito
bonito. O grande problema € a 13, ina-
dequada a industrializagdo e por isso
de baixa cotagdo comercial. Mesmo as-
sim, é aproveitada com bons resultados
na produgdo artesanal.

O CNPO ja alcangou o objetivo de
evitar a extingdo da ovelha Crioula, e
agora concentra seus esforgos no ma-
peamento da raga € na pesquisa genéti-
ca. ‘A preservac¢do da ovelha Crioula &
de grande importdncia tanto para a
manutengdo do equilibrio ecologico e
tradi¢cdes culturais como para reserva
de genes que poderao ser utilizados nas
racas tradicionais para o aumento de
rusticidade e produtividade’’, conclui
Clara Vaz. %]

La: fibra grossa e vdrias cores

No Rio Grande do Sul, o rebanho anda
por volta de 200 cabegas
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Quem usa arames Gerdau pode confiar que tem
cercas sempre fortes, resistentes, durdveis. Tem facilidade
no manuseio, tem economia. E fem uma linha completa
para escolher o arame certo para a cerca certa.
Cerque-se de amigos. Confie nos arames e nos outros
projutos para agropecudria do Gerdau.
Arames farpados Elefante, Urso e Zebu. Arames lisos Tenaz
e Coapa. Além das correntes, cordoalha para curral,
arames galvanizados, distanciadores Cercafix, pregos
e grampos para cerca.

SIDERURGICA RIOGRANDENSE S.A.
Av. Borges de Medeiros, 650 - Sapucaia do Sul - RS. QUALIDADE
CEP: 93200 - Tel.: (0512) 73-1288.

COMPANHIA SIDERURGICA DA GUANABARA - COSIGUA
Av. Joao XXIIl, 6.777 - Rio de Janeiro - RJ.
CEP: 23568 - Tel.: (021) 305-1515.

SIDERURGICA ACONORTE S.A.
BR 232, Km 12,7 - Recife - PE.
CEP: 50791 -Tel. (081) 251-3488 GERDAU
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BOLSA DE MERCADORIAS

Um local onde a troca
L /7 ]
de mercadorias é um negécio bom s novos
para quem vende e compra

uito antes de comecar a co-

mercializar sua safra, o

produtor brasileiro de
graos ja esta atento as oscilagdes dos
indices da Bolsa de Chicago. N4o & pa-
ra menos. Numa area equivalente a um
campo de futebol, em dois edificios
anexos no final da rua La Salle, naque-
la cidade norte-americana, sdo regis-
tradas 90 mil mudancas diarias de pre-
¢os de mercadorias negociadas no
mundo todo, na cotagdo dolar/bushel.
Com seus cerca de 600 funcionéarios e
24 diretores, a Bolsa de Chicago ndo
tem igual no planeta. Mais do que in-
dagar-se por que os precos das safras
brasileiras sdo determinados em um
ponto tdo distante, mais do que ques-
tionar por que isto néo ¢ feito em outra
Bolsa, como a de Londres, Toquio,
Sydney ou Singapura, a pergunta que
se faz € por que os precos sdo determi-
nados em Bolsas. A resposta & simples:
as Bolsas sdo o melhor sistema para ga-
rantir pregos convenientes tanto para
produtores como para compradores.
Reunindo o maximo possivel de vende-
dores e compradores no mesmo local,
as Bolsas eliminam os intermediarios e
deixam livres as leis da oferta e da pro-
cura. E Chicago € a maior porque red-
ne mais e maiores compradores e ven-
dedores.

No Brasil, este segmento de mercado
ndo vem alcangando a projecdo que s¢
verifica nos pregdes internacionas.
Grandes produtores, como Erico Ri-
beiro, maior plantador individual de
arroz do mundo, ndo utilizam as Bol-
sas nacionais. Ele vende sua produ¢ao
diretamente para seus seis mil clientes,
pela cotagdo da Bolsa de Chicago.
“‘Esses mecanismos foram

criados por pessoas
competentes, mas no
nosso mercado ndo
funcionam’’, diz

ele, para quem a
inflagdo inviabiliza

o sistema.

As Bolsas brasileiras
precisam aumentar
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Prédios da atual e antiga Bolsa de Chicago, a mais importante na
comercializagdo de grdos no mundo, fundado em 1848, trés anos
depois da criagdo da Bolsa brasileira. Em 142 anos de existéncia, a
Bolsa mudou a arquitetura e a economia primdria mundial
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mercadores

sua credibilidade, e para isso € preciso
que o sistema seja mais conhecido pe-
los plantadores e, assim, possa aumen-
tar o volume de negdcios.

As Bolsas de Mercadorias operam de
duas maneiras distintas. Uma delas é o
mercado disponivel ou fisico, e a ou-
tra, o mercado futuro.

O processo de negociagdo no merca-
do fisico se refere as mercadorias pos-
tas a oferta de compra ou venda nos
pregdes das Bolsas. Neste sistema,
apos ter firmado o contrato com a cor-
retora, emite uma ordem de compra ou
venda de um produto, especificando
quantidade, qualidade e preco deseja-
do. Se estiver vendendo, indicard o
prego minimo que deseja; se estiver
comprando, informara o pre¢o méxi-
mo que quer pagar. De posse dessas in-
formacgdes, os corretores credenciados
comparecerdo aos pregdes das Bolsas e
fardo as ofertas de compra ou venda.
Como todos os interessados tém acesso
ao mesmo tempo a oportunidade de
compra ou venda, a partir do preco mi-
nimo ou maximo indicado, a venda da
mercadoria por um prego superior ao
minimo indicarA um novo prego de
mercado, estabelecido unicamente
através das leis da oferta e da procura.
A venda pelo minimo € um indicativo
de que o preco pedido pelo cliente € o
preco do mercado. Caso ndo haja ven-
da, o prego esta acima.

A seguranca é outro fator preponde-
rante. Todas as operagdes realizadas
sdo rigorosamente honradas pelas par-
tes contratantes, no que diz respeito a
precos, quantidades e qualidade, res-
paldadas pelas cartas de fianca dos
clientes e pelas garantias das corretoras
associadas.

Nos leildes da iniciativa privada, ou
seja, leildes de compra e venda, o com-
prador recebe em 48 horas 10% do va-
lor da venda, enquanto o saldo &€ pago
no momento da entrega da mercado-
ria. Este sistema é adotado porque
muitas vezes o comprador ndo tem ne-
cessidade imediata da mercadoria, po-
dendo acertar com o vendedor o prazo

Cena comum: corretores esperam o “‘fecha”’
das suas bases

da entrega.

No sistema de operagdes do mercado
fisico ou disponivel, como o proprio
nome indica, a mercadoria esta a dis-
posi¢do no momento da venda, poden-
do o comprador dispor dela no mo-
mento que desejar. Ja nas operagdes a

Na bolsa de futuros,

a meta basica é garantir
o preco dos produtos

futuro, a mercadoria fisica pode até
néo existir no momento da contratacdo
em pregao.

O funcionamento do mercado de fu-
turos se baseia em contratos padroni-
zados que especificam quantidade,
qualidade, preco e outras caracteristi-
cas das mercadorias. Estes contratos
sao plenamente conhecidos pelos que
se utilizam deste tipo de mercado e po-
dem ser comprados ou vendidos nos
pregdes diarios. Tém, portanto, liqui-
dez, como as agdes de uma empresa.

Como a meta basica de um mercado
futuro é oferecer um mecanismo de
protecdo as empresas expostas a flu-

tuacdes adversas nos pregos de suas [>
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commodities, permitindo o repasse do
risco de uma varia¢do negativa a agen-
tes dispostos a enfrenta-lo na expectati-
va de lucros, o mercado se polariza en-
tre os hedgers e os especuladores.

Os hedgers sdo empresas ou indivi-
duos que buscam prote¢do contra uma
variacdo desfavoravel nos precos de
suas mercadorias. Ja os especuladores
sd0 agentes — empresas ou individuos
— que possuem capital para assumir o
risco, esperando que o mercado venha
a se movimentar de acordo com seus
interesses de compra ou venda.

Tratando-se de operagdes de merca-
dos futuros, o termo especulador nio
tem a conotagdo pejorativa normal
quando usado em outras situacdes. Ao
contrario, aqui estamos falando de res-
peitaveis investidores que ddo liquidez
ao sistema. ‘“‘Diferentemente do pro-
dutor, eles ndo detém a posse fisica do
produto, mas assumem os riscos de
compra e venda de contratos diarios,
movimentando a produgdo através de
um grande volume de negocios”’, escla-
rece Evaristo Neves, professor do De-
partamento de Economia e Sociologia
Rural da Esalg/USP. Por outro lado,

40 - OUTUBRO 1990

um hedger pode assumir posicdes de
especulador e vice-versa.

No palco dos pregoes,
digladiam-se os hedgers
e os especuladores

Protegdio do preco — A negociagido
de contratos no mercado futuro € um
mecanismo de prote¢do do preco das
commodities. Gragas 4 multiplicidade
de negociagbes possiveis, cada parte,
vendedor e comprador, pode resguar-
dar sua posi¢do, encontrando no mer-
cado as saidas para situagdes adversas.

E imprescindivel que se saiba tam-
bém, para uma correta compreensao
do mecanismo de operag¢des, que cada
contrato futuro implica o recebimento
ou a entrega da mercadoria em deter-
minado més futuro, desde que nio seja
liquidado antes do vencimento.

Na verdade, a liquidacdo efetiva dos
contratos de commodities através da
entrega fisica dos produtos pelo vende-
dor ndo é muito comum nesses merca-
dos. O que ocorre € o fechamento de
posi¢cdes, através da aquisicdo de con-

tratos idénticos ao original, mas na po-
sicdo invertida. Assim, um vendedor
podera zerar sua posigdo comprando
um contrato idéntico ao que vendeu.
Um comprador, por seu lado, podera
vender o contrato que comprou. Um
cancela o outro, sem prejudicar nin-
guém. A isto se chama de liquidagdo
por diferenca.

Segundo a Comissdo Nacional de
Bolsas de Valores, ‘‘geralmente aque-
les que negociam no mercado futuro
nio estdo interessados em receber a
mercadoria e, quase invariavelmente,
liguidam seus contratos por diferen-
gan'

Além da seguranga no prego, atraves
da fixagdo antecipada e da dilui¢do dos
pregos, pode-se ter uma idéia dos pre-
¢os no futuro, pois as cotagdes sdo a
expressdo visivel dos niveis de pregos
esperados. Este indicativo € uma con-
tribuicdo importante no planejamento
financeiro de uma empresa e em suas
projec¢des econdmicas.

Além destes fatores, ha também a
possibilidade de maior alavancagem fi-
nanceira. Sdo conseguidos emprésti-
mos bancéarios, respaldados nos con-



tratos cobertos a futuro, e se opera
com garantia de margens operacionais.
Sdo possiveis também realizagdes dia-
rias de lucros, através da efervescéncia
que move este tipo de mercado.
Sistema de compensa¢io — Para ga-
rantir o fiel cumprimento das transa-
¢Oes realizadas nos pregdes, além da
garantia da carta de fianca do cliente
junto a corretora, as Bolsas que ope-
ram com futuros mantém um sistema
de compensagdo de negldcios que
acompanha diariamente a posicdo de
cada cliente. As posigdes de comprador
e vendedor sofrem ajustes diarios de

Veja como o
produtor se
protege na Bolsa

Um determinado agente produtivo
vai investir capital na safra. Um plan-
tador de café, por exemplo. Pelos
seus cdlculos, apds a colheita a saca
custard Cr$ 8.000,00, que cobrirdo os
custos de sementes, implementos,
mdo-de-obra, juros sobre capitais,
etc. Sobre esse preco, ele calcula seu
lucro em 20%, o que elevaria a Cr§
9.600 o preco do café.

Como ele ndo sabe como vai estar o
mercado dentro de seis meses, época

lucros e perdas, e nessas variagdes
pode-se conseguir lucros, bastando
apenas estar atento as oportunidades.

Milhares de transagdes sdo realiza-
das diariamente. Essa negociag¢do cons-
tante gera as condigdes de liquidez que
permitem acesso facil ao mercado, tan-
to para comprar como para vender
contratos. Por outro lado, os mecanis-
mos de corre¢do de posicdes, de res-

da colheita, instrui seu corretor para
oferecer seu café por Cr§ 9.600 a sa-
ca, no mercado futuro. Assim, ele se
resguarda de uma eventual queda nos
Dregos.

No pregio do mercado futuro, o
contrato de café oferecido ao preco
de Cr§ 9.600 encontra um especula-
dor que o considera bom negocio,
pois acredita que a safra ndo serd boa
e o pregco poderd subir. Concretizada
a transagdo entre as duas partes, o
plantador de café vendeu sua produ-
¢do a futuro, garantindo seu preco, e
recebera o pagamento no ato da en-
trega. O comprador, por seu lado,
possui um contrato padronizado de
café e poderd permanecer com ele ou
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ponsabilidade das Bolsas, além das
proprias leis de oferta e demanda, in-
viabilizam uma manipula¢io de pre-
¢os, 0 que ocorreria se um investidor
usufruisse de uma quantidade de con-
tratos em aberto (s6 compra ou sO ven-
da), com a intengdo de provocar um
prego artificial em beneficio proprio.
Menos por sorte do que por bom sen-
so, portanto, a especula¢cdo no merca-
do futuro se despe da conotagdo nega-
tiva da palavra e deixa o futuro entre-
gue ndo a vontade dos astros, mas as
leis da Economia e a competéncia dos
investidores. fal

negocid-lo na Bolsa no momento que
desejar.

Outra situacdo possivel seria o
plantador de café passar a supor que
sua producdo valerd mais que os Cr§
9.600/saca na época da colheita. Para
sair do mercado, entdo, ele compra
um contrato idéntico ao que vendeu,
porém a cotacdo do dia. Sua posicao
vendedora fica cancelada. Por pos-
suir agora direitos de vendedor e
comprador, ele ndo tem nenhuma
obrigacdo em relagdo ao mercado. E
como se ele se comprometesse a ven-
der a si mesmo sua produgdo. Ele sai
do mercado, mas em seu lugar entra-
rd outro vendedor que devera atender
o comprador original. [

A Flosul possui usina de preservagdo de madeira em
autoclave, com hidrossollveis, proporcionando & madeira
ampla protegdo contra organismos predadores.

Esta técnica consiste em aplicagéo, sob presséo, de
preservativo aprovado pela ABNT (Associagéo Brasileira de
Normas Teécnicas) e a AWPA (American Wood Preserves

A Produgéo de madeira tratada inclui:

— Postes e cruzetas para eletrificagéo e telefonia

— Mourdes e tramas para cercas

— Madeira para currais, mangueiras e galpbes

— Madeira serrada tratada para construgdes

— Madeira para construgdo de pontes, diques e ancoradouros.

(]
sel‘l'ana Séo produzidos variados tipos de

madeira serrada como caibros, tdbuas, ripas, pranchdes
ou outras formas sob encomenda.

Esta madeira é utilizada para a construgdo em geral, tais
como: embalagens, montagens de pallets, cabos para
ferramentas, moveis, casas pré-fabricadas etc.
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Em qualquer lugar do Pais onde vocé estiver

tenha diariamente a seu lado o maior centro de
informacoes e deymercado do Brasil.

34732

MeICAD0

TELEiNFO3MACAO
MECADO

Procure Safras & Mercado em

Porto Alegre - Tel. (0512) 24-7039
Sao Paulo - Tel. (011) 36-9992/7973
Curitiba - Tel. (041) 242-7484
Cuiaba - Tel. (065) 624-5844

ou a EMBRATEL mais préxima de vocé.

) 8
2R

flo=

42 - OUTUBRO 1990

Soja: avaliacao
de danos em sementes

Com o elevado grau de mecanizacido
da cultura da soja, a ocorréncia de da-
nos mecénicos nas sementes & inevita-
vel. Estes danos, decorrentes de cho-
ques e abrasdes, causam perdas quanti-
tativas, pois sementes danificadas sdo
eliminadas no beneficiamento, e cau-
sam também perdas qualitativas, por
redugio nas qualidades fisiologicas das
sementes.

A intensidade desses danos € variavel
entre cultivares e influenciada pelo teor
de umidade da semente, época de co-
lheita e regulagens nas maquinas co-
lheitadeiras, no beneficiamento € no
transporte. Dentre os efeitos, pode-se
destacar a queda do poder germinati-
vo, do vigor e do potencial de armaze-
namento das sementes.

Visando avaliar estas perdas, o Cen-
tro de Pesquisa Agropecuaria dos Cer-
rados — CPAC — avaliou os cultiva-
res de soja Doko e Savana, submetidos
a dois métodos de debulha, manual €
mecénica, e a colheitas em diferentes
estagios de maturagio.

Considerando a média de tipos de
debulha e época de colheita, o cultivar
Doko apresentou melhor qualidade de
sementes que o cultivar Savana. Para
os dois cultivares, foi observado que as
sementes debulhadas manualmente
apresentaram valores médios de germi-
nagdo e vigor superiores aqueles das se-
mentes debulhadas mecanicamente,
havendo uma tendéncia de este efeito
ser mais acentuado no cultivar Savana.



M_UNDO DA LAVOURA

Além disso, foi observada uma que-
da na qualidade das sementes dos dois
cultivares com o retardamento da co-
lheita. Esta redugdo na qualidade das
sementes foi variavel de acordo com o
cultivar e influenciada pelo método de
colheita.

Os efeitos foram mais marcantes so-
bre o vigor de sementes sobre a germi-
nagdo.

Com os resultados obtidos no expe-
rimento, pode-se inferir que as semen-
tes do cultivar Savana sdo mais suscep-
tiveis a danos mecénicos que as semen-
tes do cultivar Doko. Aspectos como a
época de colheita e adequada regula-
gem de colheitadeira tém maior impor-
tancia na qualidade de sementes do cul-
tivar Savana que na das sementes do
cultivar Doko.

Germinagao e vigor (%) com debulha manual e mecanica

Germinagéao Vigor

Doko Savana Doko Savana
Epoca da colheita man. meo. man. mec, |man. meo. |man. mec.
1. Maturagéo fisioldgica 9 9N 98 91 98 86 | 98 85
2. Ponto de colheita 98 91 95 82 |98 84 |93 70
3. Ponto de colheita + 10 dias 97 90 | 9 80 | 93 82 | 87 65
4. Ponto de colheita + 20 dias 93 85 90 78 89 78 86 59
5. Ponto de colheita + 30 dias 91 84 (82 70 | B4 72 | 67 49
Média 956 882|912 80 [924 804 |862 656
Média 91.9 85.6 85.8 75.9

Fonte: Embrapa/CPAC

Produtividade do nosso
trigo ja ameaca a concorréncia

Mesmo com toda a desorganizagdo
causada pelo altimo plano econémico,
os produtores de trigo estdo aumentan-
do a area plantada em 10%. A pesqui-
sa até cumpriu seu papel, pois o feito
seria impossivel sem as novas varieda-
des hoje disponiveis. Contudo, por
mais garantias que a pesquisa desse, o
governo se encarregava de gerar incer-
tezas. Sem garantias, sem resolver a co-

mercializagdo da soja € ainda lesados
pelo governo na ultima safra, os pro-
dutores sio os grandes responsaveis pe-
lo rompimento da barreira dos 1,7 mil
kg/ha. O Brasil ultrapassou o Canada
e a Australia em produtividade e agora
esta nos calcanhares da Argentina. O
trigo nacional hoje custa US$ 194, o

que o torna competitivo em relagdo ao

estrangeiro, ja a US$ 211.

Fosforo s6
dura mais 50 anos

As reservas de fosforo do Brasil cor-
respondem a menos de 1% das reservas
mundiais. Se ja parece pouco, ¢ bom
atentar para a adverténcia do prof. Jo-
sé Alencar Carneiro Viana, da UFMG:
a previsdo € de que atendam a deman-
da por mais ou menos 50 anos. O siste-
ma de produgdo brasileiro depende de
adubos fosfatados, pois a quase totali-
dade dos solos do pais apresenta pro-
blemas de acidez e a conseqiiente baixa
disponibilidade de fosforo. Assim, esta
na hora de procurar aplicagio eficiente
e reciclagem do maximo possivel deste
elemento. O produtor deve incremen-
tar o controle das perdas por erosio, o
aumento da matéria orgdnica dos so-
los, o uso de rotacdo com culturas de
sistema radicular profundo, o uso de
adubos com formula adequada.

Enquanto isso, a pesquisa segue bus-
cando resolver o impasse, e prossegue
o debate sobre a necessidade ou ndo de
rever o sistema de produg¢do adotado
no Brasil.
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A agricultura colocada em

':- assado o impacto inicial do pa-

* cote agricola divulgado pelo

= governo para esta proxima sa-
fra, podemos tentar dimensionar os
reais efeitos sobre as decisdes dos pro-
dutores brasileiros. Esse fato deve ser
levado em conta pela simples razdo de
que o produtor é guiado predominan-
temente pela emogdo ou pelo curto
prazo, ficando de fora anilises mais
detalhadas que quase sempre tém re-
VFIaQO sentido oposto ao que as apa-
rencias demonstram. Para o plantio
d_essa nova safra de verdo que se apro-
Xima, podemos perceber uma tendén-
¢1a nesse sentido, ou seja, caminhar-
mos as cegas para culturas de retorno
dificil ou entdo sem o planejamento
adequado para que se destaque a mola-
mestra de todas as atividades econdmi-
Cas, ou seja, a eficiéncia.

Este ¢ o ponto de reflexao que o go-
VEIno tenta deixar claro em sua nova
polltl_ca agricola. Ndo ha mais espaco
daqui para frente para a agricultura de
fundo de quintal, subdesenvolvida e
despreocupada em encarar sua ativida-
de como sendo também interligada com
05 outros setores da economia e possui-
dora de T€gras para o seu bom desempe-
nho estrutural. Nao ha mais espago pa-
I'a Improvisacées ou paternalismos,
com 0s quais os beneficios eram conse-
guidos na base da pressio ou, literal-
mente falando, no ““grito’’.
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cheque

Se ndo, vejamos esta nova safra
de verdo, cujo plantio estd sendo ini-
ciado na Regido Centro-Sul. Do pacote
ficou objetivado um relativo incentivo
para as culturas basicas como o arroz,
o feijdo e o milho, em fungdo de limites
de financiamento favorecidos para to-
das as classes de produtores, principal-
mente os pequenos. Ficou também evi-
dente o impacto favoravel exercido pe-
la corre¢do nominal dos pregos mini-
mos, que em alguns casos superou os
50%. Como resultado pratico desses
dois fatores basicos, deveremos ter um
incremento de area plantada nessas trés
culturas, aliviando o esperado choque
agricola da safra 90/91.

Apesar disso, se fizermos alguns cal-
culos mais pormenorizados sobre os
valores de custeio e dos pregos de ga-
rantia para esta nova safra, observa-
mos perdas generalizadas em relagédo a
safra passada. Na soja, por exemplo,
tivemos VBCs inferiores em 22% reais

no comparativo com a safra passada e
precos minimos 69% menores em ter-
mos reais do que os de 1989. No milho
a relagdo real entre os pregos de garan-
tia é 39% desfavoravel para este
ano. Isso significa dizer que o setor
agricola sofreu um agravamento no
processo de descapitalizagdo neste cus-
teio, com perda efetiva de seu poder de
compra, e ficara a disposi¢do das flu-
tuagdes de mercado para que essa dire-
¢do seja invertida.

Queremos salientar nesse comenta-
rio duas coisas. A primeira se refere ap
fato de que o instinto tem comandado
as decisoes da grande maioria dos pro-
dutores, ou seja, vale mais o que se ob-
teve no curto prazo e a palavra do vizi-
nho. A segunda diz respeito ao que te-
remos pela frente, ou seja, um proces-
so de gradual afastamento da inferven-
¢do governamental, da busca pela eco-
nomia de mercado, da integracdo eco-
ndmica e do livre comércio internacio-
nal. Nesse novo contexto, a agricultura
passa a ter ares de setor econdmico e, o
que é principal, setor econémico desen-
volvido. Para que ndo sejamos atrope-
lados por esse processo de mudanga, é
preciso que o produtor assuma o seu
papel nesse contexto, como verdadeiro
instrumento de crescimento, do qual
sera o principal beneficiado. Sinteti-
zando, podemos usar palavras-simbolo
para esses dois momentos distintos pe-
los quais passamos e haveremos de pas-
sar daqui para frente — anistia no pas-
sado e eficiéncia no futuro.

Silmar César Miiller

Brasil-comparativo safras 89/90 e 90/91

89/90 ' 90191

Ciiltita Area colh.  Produgéo R.M. Areaapl. Produgdo R.M.
(1000ha)  (1000t)  (kg/ha) | (1000ha)  (10001) (kg/ha)

Soja 11.350 19.307 1.701 10.059 19.005 1.889
Milho 11.570 21.231 1.835 13.087 26.552 2.029
Arroz(*) 2.636 6.260 2.375 2,632 7.141 2.713

Fonte: Safras & Mercado (*) Regido Centro-Sul
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MANEJO EM SUINOCULTURA
Aspectos Sanitarios, Reprodutivos e de Meio Ambiente

Embrapa ensina a
tratar bem o suino

O Centro Nacional de Pesquisa de
Suinos € Aves (CNPSA) da Embrapa,
localizado em Concérdia/SC, esta di-
vulgando sua Circular Técnica n? 7,
«“Manejo em Suinocultura — Aspectos
Sanitarios, Reprodutivos e de Meio
Ambiente’’. Nela, o técnico encontrara
informagdes que lhe permitirdo formar
uma base para desenvolver um esque-
ma de manejo sanitario que melhor se
adapte as condi¢des individuais de ca-
da unidade de produgdo de suinos.

Manejo sanitario € o conjunto de
medidas cuja finalidade & proporcionar
ao animal condigdes étimas de saude,
em funcdo das instalagbes adotadas e
da finalidade da criagdo.

Para que seja atingido um nivel sani-
tario capaz de manter um bom desem-
penho zootécnico da criagdo e, conse-

iientemente, uma boa lucratividade, €
fundamental que as medidas sanitarias
sejam aplicadas, tanto nos animais
adultos quanto nos jovens, durante o
ano todo, € ndo apenas durante o pe-
riodo em que o prego do suino termina-
do estiver dentro dos limites aceitaveis.

O endereco para os interessados:
CNPSA — Embrapa — Setor de Difu-
sio e Transferéncia de Tecnologia, Ro-
dovia BR 153, km 110, Caixa Postal
21, CEP 89700, Concdrdia/SC, fone
(0499) 44-0070, fax (0499) 44-0681, te-
lex 492.271EBPA.

Alternar pastagem da mais peso

Uma alternativa para diminuir a ida-
de de abate do gado e aumentar a efi-
ciéncia de utilizagdo de pastagens culti-
vadas € a proposta do engenheiro agro-
nomo Laudo Del Duca, pesquisador da
Embrapa/CNPO, em Bagé/RS. Trata-
se de restringir os ganhos obtidos em
pastagem cultivada no inverno e apro-
veitar durante a primavera e o verdo o
crescimento compensatorio, ou seja, a
tendéncia do animal que ganhou me-
nos peso durante o inverno igualar-se
ao que ganhou mais tdo logo tenha a
disposi¢do alimentacdo farta, desde
que o periodo de restricdo alimentar
ndo seja superior a 120, 150 dias.

Resultados de pesquisa na Estacdo
Cinco Cruzes, em Bagé, mostram, se-
gundo Del Duca, que o uso alternado
de pastagem natural e de pastagem cul-
tivada a cada duas semanas proporcio-
nou ganhos médios de 300 g diarias por

A

lucro.

SUA EMPRESA PRECISA DE
ASSISTENCIA? NAO ESPERE MAIS.

* Temos a melhor assisténcia médica para
sua empresa.

e Cuidamos de seu funcionario, preservando
sua saude, para que ele tenha um bom
rendimento em seu trabalho.

NAO PENSE MAIS

Faga um contato conosco.
A saude de seu funcionario é a garantia do seu

animal. Se os animais tivessem ficado
sO em campo nativo, haveria perda de
peso, e € economicamente inviavel, pa-
ra muitos pecuaristas, manter todo o
gado em pastagem cultivada. Com a al-
terndncia, ganha-se mais do que se
uma parte do gado fosse mantida o
tempo todo em pastagem cultivada e o
resto, em campo nativo.

SERVIMED

SERVICO DE ASSISTENCIA MEDICA LTDA

Av. Independéncia, 944
Fones: 24.3333 - 27.2666
Av. Sdo Pedro, 1201
Fone: 42.4242

Porto Alegre - RS

iy
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S§.M. Tucano Nagan Lea: Cr§ 2,7 milhoes

4?2 edicdo do leildo Peque-

/= nas Notaveis, promovido pe-
4. 1o Clube Jersey Brasil, em 18
de setembro, no Palace, em Sido Paulo,
movimentou Cr$ 16,644 milhdes. Fo-
ram comercializados 40 animais PO e
POI selecionados entre 14 criadores
por William H. Labaki e José Pedro S.
Baptista. Apesar da pouca disputa e da
reduzida — ainda que seleta — presen-
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¢a de jersistas, o remate registrou a meé-
dia de Cr$ 416 mil. As condigdes de pa-
gamento estipuladas foram doze parce-
las mensais corrigidas pela BTNF ou
cinco meses sem juros ou corregio.

A vaca S.M. Tucano Nagan Lea,
PO, de propriedade de Vittério A. Di
San Marzano, nascida em maio de 87,
atingiu o recorde da noite: Cr§ 2,7 mi-
lhoes.

O lance final foi dado pelos sécios
das fazendas Good Luck Veronica,
(Avaré/SP), e Santo Antbénio (Ta-
tui/SP), respectivamente Oscar Emilio
Welker Jr. e Luis Hector San Juan. Os
maiores compradores do leildo tém
aproximadamente 250 fémeas Jersey
nas duas propriedades rurais, que tota-
lizam 250 ha. ““A média foi abaixo do
que 0s animais mereciam, o que se deve
a falta de liquidez do mercado”’, disse
San Juan.

Para a maioria dos presentes, contu-

do, o resultado do pregdo situou-se
dentro das expectativas iniciais, pois
estaria havendo uma acomodacio na
realidade do pais apds um periodo de
euforia motivado pelo Plano Brasil
Novo. Para o proprietario da Fazenda
Uirapuru, o empresario Pedro de Bar-
ros Mott, os produtos apresentados
poderiam ter sido de melhor qualidade.
““Participar de leildo, acima de tudo,
significa status, e todo criador tem ne-
cessidade de expor. Porém, ele precisa
se desprender e tomar consciéncia de
que ha animais melhores em seu plan-
tel.”’

Mott, proprietario das Lojas Gloria,
uma das maiores redes de varejo do
Brasil, adquiriu a Ginica vaca importa-
da passada em pista. Trata-se de BLG
G Scene, de José Luis de Faria Amaral,
por Cr§ 600 mil.

[ ] i (W]
Lavajato Karcher la
Para lavar, desengordurar, desinfetar, desincrustar, desengraxar, pulverizar e desentupir.
Lavajato Karcher. Seu braco direito para a limpeza e conservagédo na fazenda.

DISTRIBUIDOR EXCLUSIVO E ASSISTENGIA TECNICA:

Y KARCHER |\~ s

P. Alegre: Farrapos com Ceard - Fone: 425077 - N. Hamburgo: Nacdes Unidas, 3080 - Fone: 95.3321
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Puro-Sangue Arabe

O leilao do Haras Morro Vermelho e
Canapuan, ocorrido no dia 10 de se-
tembro, no Palace, em Sdo Paulo. ven-
deu 31 cavalos Puro-Sangue Arabe. A
arrecadacio total ficou em Cr§ 38,760

milhdes para uma média de Cr$ 1,25
milhdo. O maior prego ficou com a
égua Sueca MV (na foto), negociada
por Cr$§ 5,280 milhdes, pertencente a
Sebastido Penteado, do Morro Verme-
lho, para o haras argentino Los Ho-
bles. J4 o garanhdo St Simon, também
do Morro Vermelho, saiu por Cr$ 4,8
milhdes.

Os numeros finais apontaram a co-
mercializagdo de 15 eqiiinos do Haras
Morro Vermelho por Cr§$ 22,98 mi-
lhdes; o Haras Canapuan vendeu 10
animais por Cr§ 10,20 milhdes. Os
convidados: Paulo Machado de Carva-
lho recebeu por quatro cavalos Cr$
3,96 milhdes, e o Haras Regional nego-
ciou dois eqiiinos por Cr$ 1,6 milhdo.

Uberlandia

Durante a Exposi¢io Agropecuaria
de Uberlandia/MG, realizada de 31 de
agosto a 7 de setembro, os criadores de

Canchim fizeram um leildo especial no
qual foram vendidos 19 animais por Cr$
2,484 milhdes. Passaram em pista 11
machos, que renderam Cr$ 1,76 mi-
lhdao (média de Cr$ 160 mil), e oito fé-

meas, por Cr$ 720 mil (média de Cr$
90 mil).

Nelore Mocho

A venda de 26 animais da raca Nelo-
re Mocho, em Presidente Pruden-
te/SP, no ualtimo dia 11 de setembro,
proporcionou uma arrecadacdo de Cr§
12,665 milhdes, para uma média de
Cr$ 277 mil por cabega. O valor mais
alto foi para a fémea Roleta da N.I.,
propriedade de Sérgio Costa, de Cam-
po Grande, vendida por Cr§ 1,750 mi-
lhdo para Ariel Gaioli, de Sao Paulo.
A média individual dos lotes dos ani-
mais machos ficou em Cr$ 306 mil, en-
quanto as fémeas alcangaram Cr§ 258
mil.

MUTTONI REALIZA SEU SONHO DE ONTEM

AMANHA

AS INSTALACOES COMPLETAS MUTTONI
OFERECEM QUALIDADE, RAPIDEZ E
SEGURANCA NO MANEJO COM BOVINOS,
EQUINOS E OVINGS.

T0DOS 0S ARTIGOS SAO CONSTRUIDOS

EM MADEIRA DE LEI TRATADA.
ASSESSORAMENTO E ASSISTENCIA
TECNICA.

PROJETOS ESPECIAIS - MONTAGEM E
INSTALACAO EM TODO 0 BRASIL.

GUSTAVO MUTTONI & CIA LTDA.
Fébrica: Rua Porlo Alegre, 120
(BR 116, km 285) - Fones:.
(0512) 80-1533 e 80-2764
92990 - ELDORADO DO SUL - RS

TRADICAO MUTTONI DESDE 1879

DE MANHA.

ARTIGOS RURAIS

mar e
MUTTONI

4'4A AL

MARCA REGISTRADA
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@ Pneu canavieiro — O G-188A ¢é
um novo pneu radial de ago da linha
““G’’ Unisteel, para veiculos de carga,
o qual combina com o G-186 direcional
dianteiro, formando uma dupla perfei-
ta para servicos em estradas de terra,
pavimentadas ou ndo, pedregosas ou
até as que cortam canaviais. O desenho
da banda de rodagem com blocos cen-
trais e sulcos em forma de ‘“s’’ propor-
ciona uma melhor autolimpeza e um
desgaste uniforme. Desenvolvido espe-
cialmente para servigos fora-de-estra-
da, permite uma facil dissipacdo de ca-
lor e oferece maior resisténcia a cortes
e arrancamentos. Goodyear do Brasil
Produtos e Borracha Ltda., Av. Pau-
lista, 854, CEP 01000, Sio Paulo/SP,
fone (011) 285-2244.

Sensor com

Corpo em
Poliester

 Medidor de vazdo — O Dataflow
€ um monitor portatil digital que pode
ser ligado a varias turbinas, uma em
cada ponto que se deseja controlar.
Vantagens apresentadas: o aparelho
pode ser montado em qualquer posicdo
€ conta com um botdo para opgido en-
tre agua e 6leo, e outro para leitura em
|/min ou gal/min. As principais aplica-
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conector
sem cabo

Indicador de
vazao “LCD™

Corpo
em ABS
robusto

¢oes especificadas pelo fabricante sdo o
aquecimento solar; bancadas de teste
para bombas, filtros e valvulas; trata-
mento de agua; agua de irrigacdo e de
pocos. Allinox Indistria e Comércio
Ltda., Rua da Consolagdo, 1992, 6°
andar, CEP 01302, fomne (011) 256-
0855, telex 1124983, fax (011) 255-
8060, Sao Paulo/SP.

@ Trabalhos florestais — O Carre-
gador Florestal modelo MV-6.37 F, de
fabricacdo da Apasul, jA se encontra
no mercado. Este equipamento pode
ser montado em trator ou caminh&o,
possuindo um momento de carga na
ordem de 6.200 kg. Conta com lancas
hidraulicas de comprimento maximo
de seis metros na posigdo horizontal,
um giro de 360°, sapatas de estabilizg—
¢do hidraulicas, bem como garras cuja
capacidade de abertura maxima & de
1.800 mm e capacidade de 0,50 m*. O
trabalho tolera uma pressdo de 17.5
kg/cm? no sistema. Apasul Industria
de Méquinas Ltda., Rua General Ca-
mara, 406, conj. 503, Porto
Alegre/RS, fone (0512) 24-3235.

4l

1 Dispensa luvas — O Luvex, como
o proprio nome sugere, ¢ um protetor
para as méaos e outras partes descober-
tas do corpo que pode ser utilizado por
pessoas que lidam com graxa, dleo, ce-
ra, solventes, cimento e até mesmo co-
las instantdneas. Em forma de creme,
tem em sua composi¢do agentes umec-
tantes, silicone e sobreengordurantes.
Além de impedir que os dedos fiquem
grudados ao manipular, por exemplo,
as colas de agdo rapida, remove todos
os residuos que tenham permanecido
no corpo apds o trabalho com a sim-
ples lavagem das mdos com agua.
Além disso, o mecanico de oficina ndo
precisara ficar ‘“‘um tempdo’’ no final
do expediente lavando as maos com ga-
solina (cuidado com o metanol!) e sa-
bao em pedra sem obter os resultados
desejados. RCP Indiistria e Comércio
de Produtos Quimicos Ltda., Rua Si-
mio Kappel, 297, CEP 90240, Bairro
Navegantes, Porto Alegre/RS, fone
(0512) 43-0772 e 43-0911.



17 Cabinas especiais — O novo pro-
jeto da Segecal elimina varios proble-
mas que afligem os agricultores nos pe-
riodos de pulverizacdo de citros, maga
e café. As cabinas contam com um
¢¢design’’ totalmente adequado, pois
sdo rebaixadas, estreitas, compactas €
com cantos arredondados, préprias pa-
ra uma perfeita movimentagdo entre as
scruas’’ das plantagdes, evitando arras-
tos e engalhamento. Outra vantagem €
que sdo totalmente anticorrosivas, ga-
rantindo uma prolongada vida ftil ao
equipamento. Os sistemas de ventila-
¢do forcada, com filtros de ar e veda-
¢do perfeita, respondem pela seguran-
ca total do operador. Segecal Equipa-
mentos Ltda., Rua Ernesto Barijan,
356, CEP 13170, Sumaré/SP, fone
(0192) 73-2105.
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@ Cio na certa — Um trabalho con-
junto entre a Tortuga e a Pecplan Bra-
desco possibilitou o langamento do
pProfertil. Este produto tem por objeti-
vo promover a ovulacdo da vaca até 24
horas apos a sua aplica¢do, quando
utilizado para fins de inseminagéo arti-
ficial. A acdo terapéutica deste medica-
mento estende-se ainda aos casos de
tratamento de cistos ovarios foliculares
e do anestro pos-parto, este considera-
do a principal razido da baixa produti-
vidade do rebanho nacional. Pesquisas
revelaram que 100% das vacas envolvi-
das no experimento apresentaram cio
nos 30 dias seguintes a aplicagdo do
Profertil. Tortuga, Av. Brigadeiro Fa-
ria Lima, 1409, 13¢ andar, CEP 01451,
Sao Paulo/SP, fone (011) 814-6122.

@ Armazenagem barata — A Pistel-
li Engenharia de Armazenagem entrega
em apenas cinco dias um armazém in-
flavel nas dimensdes que o produtor
desejar. Os pregos, garante a diregdo,
sd0 cinco vezes menores do que os dos
fabricados em pré-moldado de concre-
to. Esta performance foi alcancada
através de calculos computadorizados.
Os galpoes sdo produzidos em PVC
flexivel reforcado com fios de poliés-
ter. Ndo propagam o fogo e contam
com ventilagdo permanente através de
insufladores de ar elétricos de baixo

consumo de energia, com opc¢ao a ga-
solina. Possuem aberturas para saida
do ar, que ¢ totalmente renovado a ca-
da 15 minutos, reduzindo a umidade e
evitando a propagacdo de fungos. De-
vido a inexisténcia de colunas, facili-
tam a armazenagem e a circulag¢do in-
terna. Com durabilidade de 20 anos,
sdo dobraveis e permitem a estocagem,
lavagem e dispensam pintura. Pistelli-
Engenharia de Armazenagem, Rua do
Orfanato, 555, Vila Prudente, Sao
Paulo/SP, fone (011) 914-2264, fax
(011) 63-1544.

I Irrigagao — Caracterizado pela al-
ta resisténcia e durabilidade, o Asper-
sor A 1823 introduz um novo padrio
de qualidade. As suas inéditas solugdes
técnicas proporcionam ao usuario uma
maior flexibilidade de aplicag¢io, con-
fiabilidade e melhor desempenho. Ao
mesmo tempo, garante o fabricante,
tornam bastante simples as eventuais
manuten¢des que se fizerem necessa-
rias. As suas principais caracteristicas
sd0: mola de aco inox (pré-regulada de
fabrica); locais com exclusivo sistema
de vedagdo metal-metal, dispensando o
uso de vedante adicional; concha moé-
vel injetada, de longa vida util e perfei-
to desempenho; sistema de protecdo
exclusivo contra agentes externos
(poeira-areia); retificador de fluxo,
provido de aletas especiais que que-
bram a turbuléncia aumentando o al-
cance do jato, entre outras inovagoes.
Fabrimar S.A. Indistria e Comércio,
Rod. Pres. Dutra, 1362, Pavuna, Rio
de Janeiro/RJ, fone (021) 371-5757.
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Pela reorganizagébda pesquisa,

assisténcia e extensao

| m 1° de janeiro de 1979, foi cria-
4. da a Empresa de Pesquisa, Assis-
téncia Técnica e Extensdo Rural de
Mato Grosso do Sul (Empaer). Com a
visdo voltada para a administragéo
austera, seus idealizadores ja tinham a
certeza de ter solucionado dois grandes
problemas: promover a integracdo en-
tre a pesquisa, a extensdo e os produto-
res rurais, buscando de todas as formas
a eficiéncia e eficacia no alcance dos
objetivos; e reduzir os custos dos servi-
¢os pela diminui¢o dos gastos com ad-
ministracdo, instalagdes, veiculos, etc.

E importante frisar que a Empaer,
desde 1987, vem desenvolvendo um
trabalho em busca de sua moderniza-
¢do politico-administrativa, o que vem
possibilitando sua profissionalizacdo e
a melhora da eficiéncia e eficacia dos
trabalhos, além de facilitar a integra-
cdo institucional e interinstitucional
dos servigos.

O modelo é plenamente ajustado ao
regime austero do Brasil Novo. Agre-
ga, em uma unica empresa, trés gran-
des e importantes servicos em prol da
comunidade rural: a pesquisa, a assis-
téncia técnica e extensdo rural e recur-
50s geneéticos.

Apos a extingdo da Embrater, foi
criada uma grande dificuldade para as
empresas estaduais, Ematers, por ter
ficado desarticulado todo o processo
de coordenagdo nacional, comprome-
tendo, sobremaneira, a vida do Siste-
ma Brasileiro de Assisténcia Técnica e
Extensdo Rural (Sibrater). Por todas as
informacdes de que dispomos, enten-
demos que o Sr. Ministro da Agricultu-
rae Reforma Agraria e sua equipe tém
interesse de fazer sempre o melhor, na
solucdo de questdes que afligem o Mi-
nistério, e, 0 que é mais importante, es-
tdo abertos a sugestdes.

Temos a obrigacéo e a responsabili-
dade de informar a sociedade que o
servico de “‘difusdo de tecnologias”’ ge-
radas pela pesquisa é apenas uma pe-
quena parte dos trabalhos realizados
pela extensdo rural. O extensionista,

50 - OUTUBRO 1990

O médico veterindrio Elusio Guerreiro de Carva-
Iho é diretor presidente da Empaer.

no convivio com a comunidade, atua
auxiliando e/ou contribuindo para que
a familia rural tenha uma vida digna,
com 0s bens e servigos a que tem direi-
to, e continue produzindo no campo
em equilibrio com a natureza. Os tra-
balhos envolvem a organizagdo comu-
nitaria, o processo produtivo, a comer-
cializacdo, a busca de realizagGes, de
anseios sociais, a solu¢do de problemas
e, em especial, a Reforma Agraria. To-
das as acGes extensionistas se desenvol-
vem em consondncia com os interesses
socio-econdmicos da comunidade,
sempre respeitando suas tradi¢des cul-
turais.

Por pensarmos assim € que emitimos
nossa opinifio sobre a polémica forma
de coordenacdo da extensdo rural.

Com base na experiéncia da Empaer,
e levando em consideragdo a forma ge-
rencial imprimida pelo Governo Fede-
ral, achamos que a coordenac¢fo nacio-
nal dos servigos de pesquisa, assistén-
cia técnica e extensdo rural e recursos
genéticos deveria ser realizada por uma
Gnica empresa, com estrutura leve e

agil, capaz de, além de coordenar os
servigos, assessorar com competéncia o
Ministério. Desta forma, utilizando a
estrutura da propria Embrapa como
base para a reestruturagdo na area fi-
nalistica, sem mais detalhes, entende-
mos necessario ser dada a importancia
equivalente aos servicos, criando o De-
partamento de Recursos Genéticos e
transformando o Departamento de
Programas de Pesquisa (DPP) em De-
partamento de Pesquisa e o Departa-
mento de Difusio de Tecnologia
(DDT) em Departamento de Assistén-
cia Técnica e Extensdo Rural.

Desta forma, seriam mais faceis os
ajustes nas empresas estaduais de pes-
quisa e de extensdo rural. As vantagens
da fusdo das empresas serdo inameras
e altamente positivas, como por exem-
plo: integragdo de fato entre os pesqui-
sadores, extensionistas e produtores;
reducdo nos custos operacionais;
maior distribui¢do geografica da pes-
quisa nos estados; mais facilidade na
capacitagdo de extensionistas; grande
chance de ser colocado em préatica o
modelo circular, pelo qual a pesquisa
inicia e termina no produtor. Atual-
mente, em fun¢do de postura do Go-
verno Federal, ndo vemos nenhuma
possivel desvantagem.

Por isso, a Empaer esti aberta ndo
s6 as comunidades rurais, mas a toda a
sociedade, representada por suas lide-
rangas, para que verifique a transpa-
réncia de sua administragdo na busca
da modernizagdo e, principalmente, 08
trabalhos desenvolvidos para uma inte-
gracdo, cada vez mais positiva, entre
pesquisa, assisténcia técnica e extensdo
rural e produtor.

Respeitamos os diferentes pontos de
vista sobre o assunto e emitimos nossa
opinido apenas a titulo de contribui-
¢do, principalmente aos legitimos re-
presentantes de nossa sociedade, por
entendermos que estdo abertos as su-
gestdes que possam contribuir de for-
ma positiva para o ajuste do nosso
pais.




Qualidade & mais que uma palavra na LANDRONI, € um objetivo, uma meta perseguida continuamente
A preocupacao comega na selecao dos fornecedores de agos, forjados, fundidos, bronze,

__ retentores, etc. Procuramos e s6 compramos dos melhores. E nao para ai. A
materia-prima comprada, é submetida a rigoroso controle de qualidade: ensaio dimensional,
metalografia e analise da composicao quimica.

Forja a quente, extrusao a frio, usinagem de precisio sdo apenas algumas das fases do processamento,
as quais & submetida a matéria-prima aprovada. Depois vem o ponto alto: o tratamento térmico.
Um produto acabado so6 podera apresentar alto indice de qualidade, se tiver um tratamento térmico
adequado: cementagéo, témpera por inducao e revenimento.

Este € um rapido resumo do processo de fabricacdo com a qualidade LANDRONI. O resultado podera

ser verificado no campo, usando o material rodante LANDRONI.

O MELHOR RETORNO AO SEU INVESTIMENTO...
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