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ALUGUE COMPRANDO.
USE 0 LEASING MERIDIONAL.

Quando vocé usa o Leasing Meridional
sobram vantagens para sua empresa. Seu
capital de giro fica liberado, os bens do
Ativo Permanente de sua empresa sao
renovados ou modernizados e vocé ain-
da tem deducéao total no Imposto de
Renda. Os prazos sao longos (24 ou 36
meses) aliviando seu fluxo de caixa.
Nao 1imobilize seu dinheiro. Use o Lea-
sing Meridional. Também disponivel

para profissionais liberais e trabalha-
dores autdonomos. Visite sua Agéncia
Meridional e conheca as diferentes mo-
dalidades operacionais do leasing, uma
delas estara adequada a sua realidade.

MERIDI®NAL L&

O BANCO COM AFORCADAUNIAO LG
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DEPOIMENTO

Gordeiro para a mesa do Brasil

ma experiéncia forjada em pouco mais de

uma década na criagdo de ovinos-carne,

em especial das ragas ile de france e suf-
folk, foi suficiente para que o agropecuarista
gaiicho Armando Chaves Garcia de Garcia se
tornasse um dos principais expoentes da ovino-
cultura brasileira. Respaldada em técnicas de iil-
tima geragao, a Cabanha Cerro Coroado, em ju-
nho de 89, langou um auspicioso projeto, deno-
minado ‘‘Cordeiro Tipo Carne para a Mesa do
Brasil’’. A meta € se-

trar com os cordeiros ou_as ovelhas e o criador
com o cuidado, num regime de parceria.

Mas nem so de pdo vive o homem. Além das
ovelhas, Armando Garcia e familia trabalham
com gado, tendo uma produgdo de 4 mil ternei-
ros. E, na drea agricola, a empresa, na safra
90/91, colheu 200 mil sacos de arroz, e de soja
— um ano ruim por causa da seca — 20 mil sa-
Cos.

Com 62 anos de idade, Armando € casado, tem
quatro filhos e € bacha-

rem abatidos 100 mil
cordeiros/ano, e isto até
95, garante Armando.

A previsdo para este
ano € atingir a marca
dos 10 mil cordeiros
para abate, com 20 mil
fémeas em produgdo,
mil ovelhas PP, fechan-
do em 35 mil ovinos. O
niimero final s serd
atingido, explica o pro-
dutor, através de um
sistema de integra¢do
que estd sendo estuda-
do, similar ao existente
com aves, suinos e até
mesmo com bovinos. A
Cerro Coroado vai en-

rel em Direito. Toda a
familia pega junto, e a
diversificagdo e inova-
¢Oes dos negocios sao
uma tradicao. Um
exemplo recente que
pode ser citado foi o
que aconteceu durante
0 52 Remate Anual da
cabanha, em dezembro
iltimo, quando houve
um ‘‘troca-troca’’, ou
seja, o cliente levou o
carneiro e s6 vai pagar
em maio, com a produ-
¢do em cordeiros. Esta
foi uma das maneiras
encontradas para dri-
blar a crise.

Armando Garcia de Garcia quer abater 100 mil
cordeiros/ano até 95

A Granja — Como surgiu e por
que o interesse pela ovinocultura,
em especial a tipo carne?

Armando Garcia — O meu filho
Theofilo é quem realmente gosta de
ovelhas. Em funcio disto, comegamos
a nos dedicar e sentimos ser um nego-
cio muito interessante. Para o resto foi

um passo.

P — Por que a preferéncia pelas
racas suffolk e ile de france?

R — A nossa atividade com a ovi-
nocultura comegou em 1980, época
em que chegaram as primeiras impor-
tagdes da raga ile de france, o que re-
almente era um desejo da familia. Po-

rém, como esta aquisicdo no exterior
estava muito demorada, fato comum
nestas transagdes, recebi um convite
do amigo Erico Ribeiro (maior planta-
dor individual de arroz do Pais), para
assistir a um remate no Parque de Ex-
posigdes Assis Brasil, em Esteio. Na-
quela ocasido, seriam leiloados ovinos
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suffolk. Eu gostei e comprei dois car-
neiros e 16 ovelhas. Assim é que, de
fato, optamos por estas duas ragas.

P — O senhor vé vantagens em
relacdo as demais ragas voltadas a
carne?

R — Nao. Nos ovinos-carne, todos
tém as suas especificagdes e especiali-
dades. Nas carcagas que conhecemos
aqui, até 19kg, nenhuma delas tem al-
teragao. Umas acumulam menos gor-
dura que outras, porém até 19kg todas
se equivalem, tanto a suffolk, ile de
france, texel, como a hampshire down
e border leicester. Enfim, tudo é a
mesma coisa.

Pz
roduzir
500 mil fémeas
é a nossa meta
e eee————

P — Como esti 0 “Projeto Cor-
deiro Tipo Carne para a Mesa do
Brasil’”’, lancado em 89?

R — Ele estd numa fase bastante
avancada. N@o conseguimos, até o
momento, chegar nas 50 mil fémeas
em produgdo, mas acho que atingire-
mos esta meta em 95. Hoje, estamos
com 20 mil fémeas produzindo, de
um total de 25 mil. Nos préximos trés
anos alcangaremos a lltima etapa, que
sera um projeto de integracio, isto €,
quando as pessoas 'tém campo € nao
possuem 0Vvinos, nés entraremos com
os animais e faremos a parceria.

P — Ja existem locais definidos
para estes criatorios?

R — Vamos escolher determina-
dos municipios €, com auxilio das au-
toridades veterindrias locais, chegare-
mos as pessoas com condigdes, que
tenham interesse em criar e queiram
desenvolver esta atividade conosco,
em regime de parceria.

P — Dentro deste programa, da
para dizer qual a porcentagem de
suffolk e ile de france?

R — Praticamente cerca de 50%
de cada uma das ragas.

P — Qual a produgiio necessaria
para alcancar a meta estabelecida
no projeto?

R — O numero alvo que estabele-
cemos ¢ 100 mil cordeiros tipo carne,
o que corresponderia a uma produgao
de 1.300 toneladas. Esse volume re-
presenta nada menos do que 50% dos
abates no Rio Grande do Sul, em ter-
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mos de ovinos. Entdo, esta € uma me-
ta que procuramos e perseguimos. Po-
rém € evidente que sozinhos nao tere-
mos éxito, mas quando a integragao
estiver funcionando, no fim deste sé-
culo, sera realidade.

P — Como é a integragio volta-
da para a producio de ovinos para
abate?

R — Ap6s escolhidos os munici-
pios, faremos concursos para selecio-
nar os veterinarios que serao respon-
saveis pelas diversas regides. Certa-
mente eles estardo vinculados a Se-
cretaria da Agricultura dos locais ou a
algumas cooperativas, bem como as
forcas vivas da comunidade. Vamos
elaborar manuais de criagdo, pois se-
rao pessoas sem conhecimento da ati-
vidade.

P — E em rela¢io a entrega dos
animais, como funcionara?

R — Ainda ndo esta completamen-
te definido. A intengdo € entrar com
as ovelhas, bem como com a inserni-
nagao através de sémen fresco. Poste-
riormente, estes técnicos acompa-
nhariam a parte de sanidade e orienta-
¢ao. Também temos consciéncia de
que nao havera um nimero determi-
nado de animais. Poderiamos exem-
plificar com a integragao de aves e

suinos. A unica diferenca é que nao
havera o cordeiro de um dia!

P — Serido quantos tipos de inte-
gracao?

R — Pelo menos dois. No primeiro
entregaremos a fémea e procedemos a
sua inseminagdo, resultando na produ-
¢ao do cordeiro. No outro, o integrado

recebe o cordeiro para fazer o acaba-
mento.

O grande passo
sera o projeto
integracao
P — Quando entraria em funcio-
namento? i
R — Neste ano e no proximo ini-

ciaremos os testes, pois em termos de
Brasil isto é novidade no setor de ovi-

nos. No Uruguai ja existe e se chama
capitalizagao.

P — A Cerro Coroado ja fez as
contas do que investiu em ovinos
nos ultimos 11 anos?

R — E dificil quantificar em fun-
¢do do longo tempo decorrido. Hoje
estamos, em conjut}to com a Arco
(Associagdo Brasileira Qe Cnac{o_res
de Ovinos), com um projeto genetico
no controle da micronagem da la dos
ovinos tipo carne, porque nao existe
nada neste sentido. Além dlss_o, parti-
i Centro Nacional de
cipamas, 6900 ios (CNPO), de B
Pesquisa de OVInos ( g a-
gé, de um trabalho de con:rq e 9; cz:]r-
caca, e ainda do desenvolvimento de
uma técnica capaz de mostrar que um
carneiro ‘‘x’’ € melhorador, que val
proporcionar um olho de lombo com
tantos centimetros quadr.a‘dc‘if, um ga-
nho de peso acima de *'y gramas,
ete.

P — Quais as tecnologias adota-
das pela cabanha?

R — A inseminagdo por laparosco-
pia se faz em nivel de remate, € inse-
minagdo normal em todo o rebanho,
sendo em seguida repassado o carnel
ro. Neste ano vamos fazer um contro-
le com ultra-sonografia para que s€
consiga realizar dois tipos de cobertu-
ra: uma no cedo, que ocorreu no mes
passado, e outra no tarde (margo-
abril). Temos que evitar a paricio nos
periodos de inverno, responsavel por

um prejuizo muito grande no ano pas-
sado.

O troca-troca
esta incorporado
NO NOSSO marketing

—_\

P — Como surgiu a idéia g
mate troca-troca?

R — Para comegar nem foj
mas de meu filho Armando, N
pre temos procurado criar,
leildes, alguma inovagio,
ceu que essa era uma bo
vez que o comprador nig Plecisart
desembolsar o dinheiro pg at Saria
primeira experiéncia, oc o Esta

o - Orrida em
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a aquisicao de carneiros, O pa‘gamena

to do animal vai ocorrer em maig
com a entrega de cordeiros vivos de
racas carne. A aceitagdo foi na orc,lem
de 17% dos compradores, de um tota]
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de 30 criadores que adquiriram ani-
mais.

P — Ainda existe preconceito
com a carne ovina?

R — Sim, embora bem menor do
que hd dez anos. Hoje posso dizer, pe-
lo menos em termos de Rio Grande
do Sul, que a carne ovina esta na mo-
da.

P — Que produtos a Cerro Co-
roado poe no mercado?

R — Temos um acordo com a rede
de hotéis Plaza para o fornecimento
de carnes para os congelados, bem co-
mo cortes de cordeiro. O aproveita-
mento das peles para confecgdo de
pecas de vestudrio estd em estudo. As
pecas sdo provenientes dos animais
abatidos e comercializadas junto ao
varejo. E a carne € distribuida tam-
bém pela Cabanha Alice.

P — Quais as classes em condi-
¢oes de comprar tais produtos?

R — Bem, num primeiro momen-
to, como o cordeiro ndo € uma carne
barata, estd voltado para as classes A
e B. Porém, quando introduzirmos a
carne da ovelha, do cordeiro tipo 13 e
do capdo, vamos poder entregar para
as classes C e D um produto com o
mesmo valor protéico e com um custo
mais baixo. O cordeiro tipo carne é
caro.

A procura por
carne de ovelha
é crescente

P — E como seria esta carne do
cordeiro tipo 1a? E a gordura?

R — O cordeiro tipo la hoje tem
uma diferenciagido de prego de mais
ou menos 25%, comparado ao outro.
Evidentemente que este ganho de va-
lor é transferido ao consumidor. Este
animal ndo pode ser abatido com peso
superior a 20kg, pois acontecendo o
abate com mais de 20kg, haverd um
acimulo de graxa, ja que este animal
geneticamente € voltado para 1a, gor-
dura e carne. Enquanto que, para o
outro, a ordem de aptiddes € carne, 1a
e gordura. No mundo inteiro, a ten-
déncia é comer carne com menos gor-
dura por causa do colesterol.

P — O mercado de carne ovina é
comprador?

R — E totalmente. Nem déd para
chegar a pensar em termos de Brasil.

A maior escassez ocorre na entressa-
fra, época de inverno. S6 para citar
um exemplo quanto a consumo, so-
mente uma rede de supermercados, no
Rio Grande do Sul, vende 40 tonela-
das/més, tanto tipo came como la. E a
procura € crescente.

O Mercosul

para carne ovina
sera 6timo

P — A situagdo nacional nio é
das melhores. Dentro deste contex-
to, como o senhor vislumbra éxito
em seu projeto?

R — Pelo que sinto, posso afirmar
que ha sucesso nesta iniciativa. Quan-
do se comegou a falar em ovino-car-
ne, cerca de dez anos atrds, ninguém
acreditava que pudéssemos chegar ao
patamar em que estamos agora. No
ultimo remate, reunimos 88 compra-
dores, tanto de carne como de ove-
lhas, com vendas de 100% e 92%,
respectivamente. Estes numeros, para
mim, significam que a ovinocultura
de carne estd tendo uma implementa-
¢io bastante interessante, e nos, parti-
cularmente, temos contribuido para
isso.

P — Como esta a ovinocultura
do sul do Brasil?

R — Especificamente em territ6rio
gaticho, ela encontra-se em moldes
muito pequenos. Apenas o Urugual
dispde de 25 milhdes de ovelhas; a
Argentina tem 40 milhdes, e a Nova
Zelandia, do tamanho do Rio Grande
do Sul, conta com 65 milhdes de ovi-
nos. O rebanho rio-grandense gira em
torno de 8,5 milhdes, o que é muito
pouco. Devemos pensar, no minimo,
em quintuplicar este valor, seja em
termos de 14, seja de carne. A minha
opgdo foi pela carne por me parecer
um mercado mais estavel.

P — E com o Mercosul, ha moti-

vos para o criador ficar preocupa-
do?

R — Tanto no Uruguai como na
Argentina existem poucos ovinos tipo
carne, o que dd ao Brasil uma certa
vantagem. No entanto, ¢ légico que
como eles possuem um rebanho
maior, no momento em que se dedica-
rem a uma absor¢do, como estamos
fazendo aqui, gozardo de melhores
condigdes. Por enquanto, os ‘‘herma-
nos’’ ndo optaram por esta diversifi-
cagdo.

Com urgéncia
precisamos dobrar
a produgdo primaria

P — Como o senhor enxerga a si-
tuagdo social brasileira, bem como
seus reflexos na agropecuaria?

R — Sinceramente, o unico pro-
blema que me preocupa € de ordem
social, e é muito grave. O governo
perdeu a oportunidade de tomar as
medidas que teriam, talvez, minorado
esta questdo, quando havia credibili-
dade. Agora, a saida € um acordo na-
cional, buscando uma solugao através
da atividade primaria. Podemos dizer
que a agricultura, mais rapida do que
a pecudria, apresenta solugdes, res-
postas, em curto prazo, isto €, em ape-
nas seis meses. Ja alcangamos produ-
¢oes de 70 milhdes de toneladas e ho-
je estamos abaixo de 60 milhdes. Pre-
cisamos, de forma urgente, dobrar a
produgdo agricola, pois, para cada dez
milhdes de toneladas de graos, sao ge-
rados nada menos do que US$ 3 bi-
lhdes.

P — E, para finalizar, qual a re-
ceita que o senhor daria para o Pais
deslanchar?

R — Em primeiro lugar, o mdximo
estimulo a atividade primaria, pois te-
mos conhecimentos, uma populagdo
que cresce 22% ao ano, os mais varia-
dos climas e uma importante rede hi-
drografica. Em segundo lugar, deses-
tatizar tanto quanto possivel e, final-
mente, fixar o ddlar no seu valor ma-
ximo, o que for tecnicamente possi-
vel, € claro.
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NOSSA CAPA

Mostra um pequeno agricultor
com as primeiras espigas de
milho colhidas na safra do cedo.
Caso Sao Pedro ajudar, as

" perspectivas sdo muito boas, com

produgdo excepcional de milho.
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No varejo 1991
foi péssimo.
No atacado, nem tanto.

O ano passado comegou com
guerra no Golfo Pérsico. A guerra
ndo derrubou Saddam nem a
ministra Zélia, que continuou
firme, depredando
psicopaticamente a agricultura
brasileira, recusando qualquer
recurso financeiro para o setor
primdrio. Baixo-astral, implorou a
ajuda dos deuses negativistas e
eles atenderam. As nuvens
naquela época também eram
inférteis. Nao choveu. No meio
dessa aridez, o presidente Collor,
gragas a muitas pessoas, mas
principalmente & agio do seu
ministro da Agricultura, promulga
a Lei Agricola, que na época nio
teve a repercussiao merecida, uma
vez que se tratava de matusalénica
reivindicagdo do setor. A
posterior queda da agora
ex-ministra Z¢lia trouxe consigo
uma reviravolta conceitual de 180
graus em relagdo as coisas do
campo. O novo ministro da
Economia sinalizou de imediato a
mudanga, indo visitar
pessoalmente seu colega da
Agricultura, quanto antes. Este,
por sua vez, ndo conseguia ser
recebido pela antiga titular. As
coisas continuaram dificeis, mas
em 3 de outubro veio o Pacote
Agricola. Finalmente as torneiras
do crédito, embora com certo
atraso, chegaram para ajudar o
custeio do produtor rural. Foi uma
virada. Principalmente de
conceito.

FAzer Previsoes.
Coisa de Economista
desempregado

E verdade. Mas, a esta altura do

[ESTA ACONTECENDO

campeonato, da para prever
alguma coisa. Basta seguir os
sinais.

1. Embora insuficiente, o dinheiro
de outubro/91 alavancou o
pessoal. E a turma plantou mais e
melhor.

2. Sao Pedro esta ajudando a
turma do Sul, onde realmente a
produgdo ¢ significativa. E bem
verdade que 14 no Nordeste a seca
atinge 1 milhdo de km?. Pelo
jeito, a velha industria da seca
continua firme e repetitiva.

3. As pragas da lavoura até o
momento estio calmas.

4. Tudo indica que vamos ter uma
produgio bastante interessante de
soja, arroz, milho e algodio,
produtos que pesam no
comportamento da economia
brasileira.

5. O prego do café, que durante
quase trés anos esteve em queda
livre, mostra tendéncia de
recuperagio. A laranja, que vinha
com prego aviltado até outubro do
ano passado, recuperou-se.

6. Boschero, ltimo representante
do Zélia Boys Team, caiu. Caiu
tarde, mas caiu. Com suspeito: a
importagio desnecessdria de 100
mil toneladas de carne da Europa
parece malcheirosa. Paulo
Roberto Cunha, politico,
fazendeiro e homem ligado ao
cooperativismo assumiu a
Companhia Nacional de
Abastecimento. Tudo indica, uma
nomeagio bem melhor para a
classe e para o Brasil.

7. O governo acaba de anunciar
mais Cr$ 100 bilhGes para o
campo. Nio é muito, mas ajuda.
8. A Bolsa de Mercadorias &
Futuros, que pouca gente
conhece, ja ultrapassou as Bolsas
de Valores do Rio de Janeiro e
Sao Paulo, em totais diariamente
negociados. Poucos sabem, mas
em seus pregoes didrios
movimentam cerca de US$ 150
milhGes.

9. Produtores, cooperativas,

VAl ACONTECER

exportadores estao pensando
seriamente em resolver o impasse
do trigo. Tanto que A Granja
abordard o assunto como pauta
principal em nossa préxima
edigdo. Ha grande movimentagio
neste segmento.

10. Aparentemente, o Plano de
Reforma Agréria do Ministério de
Agricultura de assentar 400 mil
familias até o fim do mandato do
presidente Collor € mirabolante
no seu objetivo final. Mas por
outro lado, parece ser mais
consistente e tudo indica que
existe mais vontade politica de
vé-lo em agdo do que em todos os
anteriores. De qualquer maneira a
palavra final devera ser do
Congresso Nacional, que tera de
regulamentar dois artigos da
Constituigdo. Sera preciso definir
o que ¢é terra produtiva e
improdutiva. Também serd
necessdrio estabelecer o que é
média e pequena propriedade. Se
o novo plano conseguir diminuir
as tensGes no campo, ja terd sido
um bom negdcio.

11. Tudo indica que a safra de
verdo nao sera de largar
foguetes,mas ajudara em muito o
Pais e, principalmente, o animo
dos produtores. Este fator
psicoldgico sera bastante
estimulante para o retorno dos
investimentos na drea rural.

12. A retomada do crescimento
sera pela agricultura. Isto é ébvio.
Resta saber como se comportard a
economia como um todo. Pois
ndo adiantara a agricultura ir bem
e o Brasil nem tanto. Afinal,
estamos passando pela pior
recessio de todos os tempos.

E, enquanto a inflagdo nio for
enfrentada de frente e os impostos
nao forem cortados
(principalmente ICMS), a vaca
continuara atolada no brejo,
apesar dos sinais positivos
assinalados e registrados acima.
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Simpléria receita

*“O articulista Eduardo Almeida
Reis, na edigao de A Granja de outu-
bro/91, emitiu opinides que, pela sua
gravidade, merecem algumas conside-
ragdes. Diz Almeida Reis: ‘Otimista
nato, sempre acho que o saldrio chega
ao fim do més (...) e que o Brasil é
viavel, desde que nos seja possivel
substituir os 150 milhds de tupini-
quins por uns 50 ou 60 milhdes de
chineses’.

Esse otimismo esta muito simplista
e nao deixa de ter uma dose de pessi-
mismo, por que ndo dizer de incom-
peténcia, quando o mesmo se acha in-
ferior ao cidadao chinés. Ja li algo a
respeito de racistas que preferem os
japoneses, outros um pouco mais hi-
tleristas preferem um europeu de o-
lhos azuis.

De minha parte nao me considero
inferior a cidadio de qualquer pais do
mundo. O nosso subdesenvolvimento
nao passa — e nao precisa — por teo-
rias arianas ou outras semelhantes. A
crise que estamos vivendo, que adian-
to ndo ser pior do que a de 20 anos
atrds, foi provocada por uma seqiién-
cia de politicas perversas que privile-
giaram — e continuam — uma elite,
em detrimento da maioria esmagadora
da populagio do Pais. Politicas que
foram ditadas de fora com o intuito de
nos tomar cidaddos de segunda cate-
goria e mao-de-obra barata para as
poténcias estrangeiras. Quanto ‘ao sa-
lario chegar ao fim do més’, é eviden-
te que o salario do cidadao Eduardo
Almeida Reis deve chegar com tran-
qiiilidade ao fim dos 12 meses. O da
maioria da populagao brasileira acaba
sempre antes do final do més. Por ou-
tro lado, afirmar que ‘nas crises de 20
anos atras, ndo havia o banditismo de-
senfreado, a inflagao incontrolavel, a
corrupgao generalizada e o terrivel
problema social dos menores abando-
nados’, € ndo ter vivido nesse periodo
no Brasil ou, coisa que nao acredito, o
st. Eduardo Reis esta mal informado.

Nos meus 48 anos bem vividos,
sempre junto aos meus irmaos tupini-
quins, que construiram e constroem as
riquezas deste pais sem usufrui-las,
lembro-me muito bem — ndo estou

louco e tampouco mentindo — de que
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banditismo tinhamos de montio, a in-
flagio corroia os saldrios, o analfabe-
tismo campeava, a corrupgdo era até
pior, e os menores abandonados proli-
feravam. S6 que a nossa imprensa fa-
lada, escrita e televisada estava amor-
dagada pelos Atos Institucionais e
também pela autocensura. Era proibi-
do denunciar falcatruas, era crime fa-
lar em crise! A teoria de Malthus ha
muito foi sepultada. Nao existe ‘pari-
¢do criminosa’, mas, sim, castragio
criminosa das jovens mulheres brasi-
leiras. Segundo noticias de jornais e
afirmagGes de cientistas sociais, a po-
litica de esterilizagdo ou, como quei-
ram, de controle de natalidade, fara
com que cheguemos ao século 21
com uma populagio de provectos.

Al essas teorias arianas poderdo ser
bem-sucedidas, ja que, sem tupini-
quins, poderemos importar ‘superio-
res’ de olhos azuis, esverdeados, o-
lhos rasgados ou de outros tipos e to-
nalidades. Ai, sim, serda uma receita
simples de ser seguida, porque essa
defendida pelo articulista Reis ndo
passa de uma simpldria receita.”’

Eng. agr. Valdir Izidoro Silveira
Cascavel/PR

Burocracia ou cautela

‘A revista A Granja informa que
foi negada autorizagao para importa-
¢ao de bovinos da Itdlia ao sr. Nélson
Silveira, no final de 1990, o que teria
prejudicado o pecuarista. Sobre o as-
sunto, relatamos o seguinte:

1. As autorizagdes de importagdes
sdo pautadas em aspectos técnico-
cientificos e em parametros interna-
cionais definidos pelo Escritério In-
ternacional das Epizootias — OIE,
Paris. Estes aspectos determinaram
uma situagio de risco sanitario em re-
lagdo as importagdes de bovinos e
suinos da Itélia, face a ocorréncia, na-
quele pais, das seguintes doengas:

a. Febre Aftosa

No periodo de 1984 a 1987, uma
epidemia de febre aftosa na Itdlia
(ocasionada por um subtipo de virus,
exotico para o Brasil) resultou na sus-
pensio das exportagdes de animais
susceptiveis e de certos produtos de
origem animal para os demais paises

da Comunidade Econémica Européia-

CEE. O Brasil também suspendeu a
importagdo de animais susceptiveis a
febre aftosa de procedéncia da Itélia.

b. PPCB )

Dentre as exigéncias para a impor-
tagio de bovinos, inclui-se a declara-
¢do de que a Italia é ‘livre de pleurop-
neumonia contagiosa bovina
(PPCB)’. A ocorréncia dessa doenga
no norte da Italia, em outubro de
1990, obrigou-nos a suspender as im-
portagdes de bovinos deste pais. A
PPCB ¢ de especial gravidade e nunca
foi registrada no Brasil nem Ocorre
em nenhum pais das Americas €
Oceania. )

2. Processo do sr. Nélson Silveira.

O pedido de importagdo de bovinos
efetuado pelo sr. Nélson Silveira, em
virtude da situagio de ocorréncia dé
Pleuropneumonia Contagiosa Bovina
— PPCB, na Itdlia, foi negado em de-
zembro de 1990,

A proibigdo de importagdo mante-
ve-se até agosto de 1991, quando no-
vas condigdes foram acordadas com
as autoridades italianas. Estas condi-
¢0es incluiram a quarentena dos ani-
mais na origem e no Brasil, na Esta-
¢a0 Quarentendria de Cananéia, Esta-
do de Sio Paulo, onde sio colhidas
amostras laboratoriais para determinar
S€ 0s animais sio portadores da
PPCB.

. Néo temos registro de outro reque-
rimento de importagio de bovinos da
Itdlia pelo sr. Nélson da Silveira.

3. Conclusao

As solicitagoes de importagdao, em
especial de animais vivos, sdo objeto
de andlise criteriosa pelo setor técni-
co, inclusive de gestdes internacio-
nais. Nio se trata de burocracia, mas
de zelo com o patrimdnio nacional,
preservando-o da possivel introdugio
de doengas.

No Brasil seriam afetadas as expor-
tagdes de bovinos, bubalinos, capri-
nos, ovinos, etc.

A situagio sanitdria da Itdlia em re.
lagio a PPCB, as caracteristicas da
doenga e o impacto econdmico sop
nossa popula.qao bovina, na eventualj.
dade de sua introdugio no Brasil, jus-
tificam plenamente as medidas acau-
teladoras adotadas. "’

Tania Maria de Paula Lyrq
Chefe gab. SNAD/Brasilia
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Dividas com a aveia

“‘Sou assinante da revista A Gran-
ja e gostaria de obter resposta a uma
duvida que tenho. A situagdo € a se-
guinte: semeei aveia comum (avena
sativa L.) em uma drea pequena a lan-
¢o. A aveia, sendo graminea anual,
esta sementando. Gostaria de que me
informassem se as sementes que cai-
ram nesta area poderao formar uma
pastagem perene de aveia, com o tem-
po? A semente possui dorméncia?"’

Luciana ?uadros
Pelotas/RS

R — Com relagdo a sua pergunta
sobre aveia comum, buscamos a res-
posta com 0 engenheiro-agrénomo
Fernando Gimenez, da Agronatura
Sementes, que fez as seguintes consi-
deragoes:

_ As sementes de aveia sativa
(aveia branca) ndo tém dorméncia.
Esta caracteristica somente se mani-
festa em leguminosas (trevos, alfafas
e cornichdo);

— Nao possuem tegumento firme,
como outras granu’neas, entre elas a
aveia preta e a pensacola;

— A aveia branca € uma graminea
anual de inverno que apresenta o te-
gumento permedvel e nio possui dor-
méncia. Portanto, ndo dispoe de ca-
racteristicas minimas para se tornar
uma pastagem de comportamento pe-
rene;

— Através da ressemeadura natu-
ral pode-se conseguir a perpetuagao
da pastagem em algumas espécies de

gramineas anuais (azevém anual e
aveia preta) com alto percentual de
sementes firmes e em certas legumi-
nosas anuais (trevo branco, vesiculo-
so, subterrdneos) devido ao percen-
tual de sementes duras.

Capim-gordura
no carrapato

““No ano passado tive muito pro-
blema com carrapatos, na minha pro-
priedade. Agora me disseram que hd
um tipo de erva que combate o car-
rapato e substitui o tratamento quimi-
co. Gostaria de saber se vocés tém al-
guma informagio sobre o assunto.””

Jodo Vicente Guedes
ItaquiraiyMS

R — Ha uma forrageira, co-
nhecida como capim-gordura, tam-
bém chamada de capim-catingueiro,
capim-melado ou capim-meloso, que
é usada para combater o carrapato.

A graminea € resistente d seca e
sensivel ao frio. Adapta-se facilmente
a solos nobres e € de facil propaga-
cdo. Ela € dotada de uma espécie de
pélo que secreta um liquido viscoso e
de cheiro forte. Por esta caracteristi-
ca, € capaz de prender insetos e ma-
td-los.

Hd uma experiéncia realizada na
Universidade Federal de Pelotas, no
Rio Grande do Sul, que acusou a efi-
cdcia do capim-gordura no combate
ao carrapato. Para semear a cultura

sdo necessdrios de 30kg a 50kg por
hectare. E possivel conseguir as se-
mentes na propria Universidade.

Fungo provoca
ferida no gado

*“Tenho uma pequena propriedade
onde crio gado de corte e de leite.
Agora comegou a aparecer um pro-
blema que nio sei como resolver. Sao
algumas feridas na cara dos animais,
principalmente nos que tém a pele
branca, como as vacas holandesas
cruzadas. Gostaria de obter informa-
¢Oes sobre como se pode evitar isso.”’

Tiago Albuquerque
Carazinho/RS

R — A primeira providéncia a to-
mar € recolher os animais atacados
para um galpdo ou outro lugar onde
ndo entre luz do sol. O problema €
causado por um fungo que se desen-
volve melhor em pasto alto. Atacada
pelo fungo, a pele dos animais fica
sensivel d luz solar.

Depois de recolher o gado para
um lugar escuro, aplique, via oral, 5g
de oxido de zinco dissolvido em dgua
e use uma pomada veterindria para
feridas. Para evitar futuros proble-
mas, € preciso baixar o pasto. De
qualquer forma, procure um veterind-
rio, para obter informagées mais pre-
cisas.
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Santo Huberto e o tapiti

ispo de Tongres, Maastricht e

Liege, onde motreu no ano 727
de nossa era, Santo Huberto deve es-
tar dando pulinhos em sua cova com o
texto da lei 5.197, de 3.1.67, que dis-
poe sobre a protegdo a fauna e di ou-
tras providéncias.

Santo protetor dos cagadores, o ex-
celente Huberto deve estar hor-
rorizado com o besteirol legal inven-
tado em 1967 e reforgado por duas
leis de 1987 ¢ 1988. Em linhas gerais,
0 negécio € o seguinte: os crimes sio
inafiangdveis e apurados mediante
processo sumario. As penas de reclu-
s&o vdo de um a cinco anos. Matar um
tatu, em determinadas circunstincias,

ficou mais sério do que matar um ser
humano.

Vejamos, agora, o que diz o texto
le'gal‘. Comega informando ao distinto
publico que os animais de quaisquer
especies, em qualquer fase do seu de-
senvolvimento, e que vivem natural-
mente fora do cativeiro, constituindo
a fauna silvestre, bem como seus ni-

hos, abrigos e criadouros naturais,

0 propriedades do Estado, sendo
pl'Olbl(.ia a sua utilizagio, perseguigdo,

a0, caga ou apanha.

, Contudo, se as peculiaridades re-

gionals comportarem o exercicio da
caca, a permissio serd estabelecida
ém ato regulamentador do Poder Pu-
blico Federal. Mesmo quando permi-
tidas pelo ato regulamentador, utiliza-
§20, perseguicdo, caca ou apanha de
especies da fauna silvestre, em terras
de dominio privado, poderio ser proi-
bidas pelos respectivos proprietarios.
Muito justo.

O negdcio comega a complicar-se
quando a lei diz: ‘O Poder Pblico
estimulard a formagio e o funciona-
mento de clubes e sociedades amado-
ristas de caga e tiro ao vdo, objetivan-
do alcangar o espirito associativista
para a pritica deste esporte®”’,
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Portanto, a caga proibida ja virou
“‘esporte’’ estimulado pelo Poder Pu-
blico, na dependéncia das peculiarida-
des regionais. Mas a lei ressalva que a
utilizagdo, perseguicdo, etc., quando
autorizadas pelo Poder Piblico, serdo
consideradas “‘atos de caga’’. Mutatis
mutandis, é como separar o verbo for-
nicar do ato sexual. E ficou faltando
chamar o “‘esporte’” de cinegética.

Mas tem mais. Mesmo quando per-
mitida, a caga ¢ proibida com visgos,
fundas, bodoques, venenos, incéndio
ou armadilhas que maltratam os ani-
mais. E também ¢é proibida, mesmo
quando permitida, com armas a bala,
a menos de trés quilometros de qual-
quer via férrea ou rodovia piblica. E
com armas de calibre 22 para animais
de porte superior ao tapiti, que a lei se
apressa em esclarecer que é o Sylviva-
gus brasiliensis.

Novas tolices. Por que proibir a
menos de trés quilometros das rodo-
vias ou vias férreas, se o fuzil Mauser,
arma de 1908, alcanga 5.400 metros
com o angulo de elevagio da alga de
mira a 43 graus? O mosquetdo alcan-
¢a 4.800 metros. E as carabinas ponto
30 e 7 milimetros também alcangam
mais de trés quilémetros.

Quanto ao fato de limitar as armas
calibre 22 para animais de porte igual
ou menor que o tapiti, é outra tolice.
Mal-atirado, um animal sofre tanto
com uma bala 22 como com outra de
maior calibre. E o tapiti, como todo
mundo ignora, ¢ um mamifero lago-
morfo, de coloragio amarela, parda-

centa, com pequenas manchas pretas,
que mede aproximadamente 35cm. Os
‘mamiferos lagomorfos, como também
é do desconhecimento geral, sio os

coelhos, as lebres e... os tapitis.

Mas vamos admitir que, d?"‘_da'
mente autorizado pelo Poder Publico,
meu ilustre leitor esteja cagando tapi-
tis armado com uma carabina callbre'
22. Fique sabendo que tal cagada €
proibida a noite, exceto em casos €s-
peciais e no caso de animais nocivos.
Resta saber quais seriam os animais
nocivos?

Uma surucucu-tapete, que S€ a‘lil'
mente dos ratos no jardim da casa ¢0
meu paciente leitor, é animal itil, por-
que esta contribuindo para a manuten-
¢do do equilibrio biolégico, ou ecolé-
gico, sei ld. Contudo, se a mesmissi-
ma surucucu-tapete picar a canela do
dono da casa, sera automaticamente
enquadrada na categoria dos animais
nocivos. Vale notar que a Bothrops
Jjararacussu tem veneno violentissimo
e alcanga 1,60m de comprimento.

Por outro lado, a capivara que des-
tréi a roga de arroz de um pobre-coi-
tado, que planta para comer, ¢ muito
mais nociva do que uma surucuc':u-ta-
pete, que circula pelo arrozal atras das
preds que habitam o brejo proximo.

E tio vasto o furor legisferante
deste pais grande e bobo, que é: me-
lhor a gente ir parando por aqui. No
tempo em que havia meia duzia de
leis, os romanos gostavam de repetir
em bom latim: ignorantia juris nem;.
nem excusat (a ignorancia da lei njq
excusa ninguém). O negdécio viroy
brocardo, que é sinonimo de aforjg_
mo, axioma, mdxima, sentenga oy
provérbio.

Portanto, o leitor ndo pode dize,
que ndo foi informado da existéncia
da lei 5.197, que prevé penas de re.
clusdo de até cinco anos, crime ina.
fiangdvel e processo sumdrio, para
quem der um tirinho, ou um tiramba-
¢o, desde que ndo autorizado, num
simples tapiti, Sylvivagus brasiliensis,
mamifero lagomorfo, etc. e tal.
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Bah, que
desperdicio, ché!

Existe a lei fisica afirmando que na
natureza nada se cria, nada se perde,
tudo se transforma. Na Expointer, a
maior feira agropecudria da América
do Sul, realizada anualmente em Es-
teio/RS, o chavao é o seguinte: nada
se da, nada se empresta, tudo se co-
bra. E é exatamente esta ansia dos or-
ganizadores em arrecadar que leva
muitos expositores para a Expotiba,
Expande, entre outras. Nestes even-
tos, apos recolhida a inscri¢do, nada
mais é cobrado. Por outro lado, na
mostra gatcha, cada vez que um ani-
mal necessita de atendimento médico,
seu proprietirio paga a consulta. A
alimentagdo, obrigatoriamente, €
comprada dos fornecedores do even-
to, e assim vai.

Recentemente, por ocasiio de um
remate no Parque de Exposi¢bes de
Esteio, foi possivel constatar que va-
rios galpdes estavam literalmente va-
zios. Enquanto isso, bem ao lado,
completamente ao sabor da intempé-
rie, amontoavam-se cochos e diviso-
rias de madeira empregadas durante a
feira para separar o gado por ragas.
Abandonado da maneira como esta,
sera dificil o reaproveitamento deste
material em agosto/setembro, na XV

Expointer.

Nasser, o fornecedor
de hortalicas
da ECO 92

Embora o agricultor e engenheiro-
agronomo Nasser Youssef Nasr, de
Cachoeiro do Itapemirim/ES, venha
batendo, ha vérios anos, todos os re-
cordes de produtividade em suas plan-
tagdes — sem usar nenhum tipo de
agrotoxico — os melhores frutos co-
megam a aparecer agora. E que ele e
os agricultores que orienta foram
escolhidos para fornecer todas as fru-
tas a serem consumidas pelos partici-
pantes da Conferéncia Internacional
sobre Meio Ambiente, a ECO 92, que
acontece este ano no Rio de Janeiro.

Ha mais de dez anos Nasser resol-
veu encarar sozinho a sua luta, que
consistia, basicamente, em produzir
frutas e hortaligas sem nenhum produ-
to quimico. Hoje ele conta com a ade-
sio de um exército de mais de mil
agricultores s6 no Estado do Espirito
Santo. Suas técnicas sdo conhecidas
como ‘‘Biotecnologia Nasser’’. Jun-
tos, somam 300 mil pés de laranja,
200 mil pés de mamao, 30 mil pés de
maracuja e mais de dois milhdes de
pés de abacaxi.

Para Nasser, o mais importante no
fornecimento de frutas para os partici-
pantes da ECO 92 é mostrar que no
Brasil ainda € possivel uma agricultu-
ra natural, ‘‘o que 14 (no Primeiro
Mundo) ji ndo se pode mais fazer, tal
¢ a contaminagdo do solo e da dgua’’.
E acrescenta que ‘‘é um ato fraterno
para com os paises que durante anos
nos venderam pesticidas’’.

ST PV LB

Arma contra
parasita piiblico

As moscas sdo uma verdadeira pra-
ga, existindo apenas para incomodar.
Ultimamente, muito se tem falado ne-
las, em especial na mosca-do-chifre,
que entrou em nosso pais sem fazer
alarde e agora dificilmente sera er-
radicada. Além de molestar os ani-
mais, hd outras espécies, de hdbitos
diurnos, que tém predilegdo pelo san-
gue humano, vulgarmente chamadas
de borrachudos.

O engenheiro-agronomo José Lino
Rosa, responsavel pelo controle biold-
gico deste inseto no municipio de Vi-
deira/SC, disse que em sua regido os
agricultores estavam desesperados
com os ataques sofridos em qualquer
hora ou local. Muitos inclusive iam
vender suas propriedades e procurar
outras terras, fugindo assim da mira
computadorizada do chupador. Hoje o
problema estd resolvido em relagio
aos borrachudos. Quem sabe esta ar-
ma eficaz ndo possa ser usada contra
certos parasitas do servigo publico,
que ndo desocupam a moita. A idéia
seria disseminar o borrachudo, para
fazer o controle bioldgico dessa gen-
te, afugentando-a para outras para-
gens.
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A forca & poder
do cooperativismo

Estima-se que a agricultura venha
obtendo um faturamento de 14 bilhées de
dolares anualmente. O cooperativismo é
responsivel por 30% do volume global

O momento em que as
perspectivas de co-
lheitas apontam para

uma redugio das safras mun-
diais, a esperanca dos produto-
res rurais do Centro-Sul, no
exercicio 91/92, é das me-
lhores. O Pais devera ultrapas-
sar a casa dos 70 milhdes de
toneladas de grios. No entan-
to, para realizar o lucro de
centenas de milhares de agri-
cultores, um bem montado
aparato cooperativo 'vai entrar
em agao, recebendo, industria-
lizando e comercializando a
produgio. E comum, nos dias
de hoje, encontrar muitos de-
les encabegando as listas dos
maiores e melhores da agrope-
Cudria,

Exemplos bem-sucedidos
da aplicagio tedrica e pratica
da heranga de Rochdale estio
cristalizados nas experiéncias
de cooperativas, como as da
Cocamar, Batavo e Coamo, no
Parand, ou Cotrijui, no Rio
Grande do Sul, e Coopercen-
tral, em Santa Catarina. Essas
entidades estdao colhendo os
frutos de um trabalho realiza-
do nos ultimos 20 anos, nos

quais os agricultores foram
lentamente transformados em profis-
sionais do ramo, que conta com 600
indistrias, em pleno funcionamento.
As regides Sul e Sudeste sio as que
concentram a maior parte dessas asso-
ciagoes, com 41,3% delas. J4 em ter-
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mos gerais, segundo dados da OCB, o
sistema € responsdvel por cerca de
4% do Produto Interno Bruto nacional
e 30% da produgéo agricola. O fatura-
mento global do segmento, segundo a
mesma fonte, andava aproximada-

mente em US$ 14 bilhdes no final dos
anos 80, sendo que 90% desse volume
€ gerado pelas cooperativas agrrias,
correspondendo a 1,3 milhdo de asso-
ciados (ver tabela).

De Sdo Paulo ao Rio Grande do



COOPERATIVAS
| Regido | Producéo | Crédito | Total
Norte 66 06 72
Sudeste 446 432 878
Nordeste 471 50 521
Sul 312 149 461
Centro- 109 20 129
‘Oeste
Total 1.404 657 2.061
Fonte: OCB - 31/12/89

Sul, a participagido dessas entidades
na vida econdmica e social das comu-
nidades é muito importante. Nio sdo
poucas as cidades que nasceram e se
desenvolveram como conseqiiéncia da
evolugdo de uma cooperativa. Caram-
bei-Castro, no sudoeste paranaense,
pode ser alinhada como um caso dos
mais tipicos de progresso promovido
e ocorrido simultaneamente ao verti-
ginoso e sempre crescente avango da
agropecudria cooperativista. Igual-
mente, Campo Mourio, uma jovem
cidade na zona central do Estado do
Parana, € tributaria do sistema. Suas
terras, consideradas improprias para o
cultivo, depois de corrigidas fornecem
‘‘as maiores e melhores produtivida-
des nacionais e mundiais’’, nio hesita
em afirmar o diretor da drea técnica,
Renaldo Nascimento Nogueira, ha
dez anos exercendo fungdes na Coo-
perativa Agropecudria Mourdoense
— Coamo.

O Rio Grande do Sul participa des-
ta lista com a Cooperativa Triticola
Regional Serrana Ltda., Cotrijui, em
Ijui, ou a Cooperativa Triticola de
Erexim, Cotrel, onde projetos de inte-
gragdo na produgdo de leite, aves, sui-
nos e a agricultura foram paulatina-
mente sendo implementados, desem-
bocando num retumbante sucesso,
particularmente nos ultimos anos,
quando o setor primério foi saqueado
em suas riquezas, para sustentago do
modelo industrial.

A Cotrijui, mesmo que tenha traba-
lhado em vermelho na ultima década,
conseguiu sobreviver e evoluir, vendo
concretizados programas gestados ao
longo de mais de 20 anos, principal-
mente no que diz respeito a filosofia
da diversificagdo, pregada pela enti-
dade desde o inicio da década de 79.
Por exemplo, de importadora de horti-
frutigranjeiros, a zona pioneira € ago-
ta importante exportadora desse géne-

ro de alimentos. O mesmo aconteceu
com a piscicultura, a suinocultura e o
gado de leite..

Em Santa Catarina o sucesso nao €
menor. A agroeconomia mostra os
melhores sinais de vitalidade. A Coo-
perativa Central Oeste Catarinense
Ltda., de Chapecd, simboliza perfeita-
mente o triunfo do cooperativismo
agropecudrio. Sua principal associada,
a Cooperativa Agropecudria Alfa
Ltda., sozinha, tem uma abrangéncia
de 5 mil quilometros quadrados, con-
tando com associados desde o Parand
até o Rio Grande do Sul. A Cooper-
central ja por duas vezes foi conside-

Participagdo das cooperativas na
producgéo agropecuaria
Produto % Toneladas
Cevada 4 80,5
Algodao 28
Suinos 50
Manteiga 60
logurtes 40
Leite em pd 25
Trigo 76 4,6 milhdes
Aclicar 40 3,2 milhdes
Café 20 442 mil
Alcool 32 3,7 bilhdes(1)
Milho 16 4,1 milhdes
| Soja 37 6,2 milhdes
Arroz 17 1,8 milhdes
Leite 62
Fonte: OCB

rada destaque nacional no setor de ali-
mentos, em apuragdo realizada pela
Gazeta Mercantil, cabendo ao presi-

dente do grupo, Aury Luiz Bodanese,
o titulo de lider empresarial.

Dos projetos e desafios deste fim
de século que o cooperativismo deve-
ra empreender e enfrentar, constam
principalmente a retomada dos inves-
timentos na agroindustria, que sofre-
ram uma retragio na ultima década; a
integragdo comercial entre as diferen-
tes entidades associativas, para conti-
nuar competindo no mercado interno
e externo; e a implantagdo da autoges-
tdo do sistema, com vistas ao aperfei-
goamento administrativo e gerencial,
especialmente com o treinamento do
quadro funcional, que jd estd em an-
damento.

O cooperativismo de crédito, que
vem acompanhando o progresso da
area de produgio, depois de uma es-
tagnagdo voltou a crescer na década
de 80, constituindo-se hoje essencial
instrumento para o gerenciamento das
riquezas geradas na drea rural. Ainda
as voltas com os tradicionais ‘‘ndo-
podes’’ impostos pelo Banco Central,
podera, neste 1992, adquirir o ‘status’
de entidade bancdria convencional, se
dispuser de um servigo de compensa-
¢do de cheques, sem a tutela do Ban-
co do Brasil. E para isso, serd neces-
sdria a autorizagdo para a instituigao
de um banco de ciipula que centralize
essa funcio.

Ao completar 21 anos em 1991, a
Cooperativa Agropecudria Mourdoen-
se Ltda. — Coamo, na zona central do
Estado do Parana, tem muito pouco a
se queixar. Desde 1980 vem freqiien-
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Pargue Agroindustrial Coameo

tando o primeiro lugar em destaque
empresarial. Os associados atualmen-
te gozam dos beneficios de bem mon-
tada estrutura, bem como de uma vas-
ta rede de servigos voltados ao fun-
lonamento e desenvolvimento das
propriedades. ‘‘Nossa meta € oferecer
100% dos insumos que o produtor
precisa, mas, em contrapartida, quere-
mos receber 100% da produgao.
Acredito que estamos atingindo 95%
desses Objetivos™, revela o presidente
da Instituigdo, José Aroldo Galassini.

A Coamo pretende
_ oferecer 100%
de insumos ag produtor

A efZlciéncia € jargdo corrente nas
OberagGes efetuadas pela entidade.
_ Nos,' hd muitos anos, comegamos a
Investir no treinamento do pessoal, e
1SS0 nos permite uma administracao
razoavel, tirando os melhores resulta-
dos’*, explica Galassini, acrescentan-
dq que o faturamento final devera
atingir aproximadamente 700 milhdes
de ddlares, um resultado considerado
bom pelo presidente, em vista da épo-
ca ruim economicamente. Ainda sem
cdlculo exato, €, no entanto, certo que
havera sobras para distribuigao.

A Coamo, através da industrializa-
¢do, pode levar aos cooperados uma
sobrevalorizagdo do seu produto.
Além disso, facilita sobremodo ao as-
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sociado a captagido dos recursos para
o financiamento das lavouras através
do crédito de repasse e financiamen-
tos complementares, isso sem contar
com os servigos da Credicoamo, coo-
perativa de crédito, criada recente-
mente. No momento, a preocupagio
do dirigente € com respeito ao EGF. E
que o governo s6 colocou a disposi-
¢do o tipo de empréstimo que nio tem
cobertura no caso dos pregos minimos
ficarem incompativeis com os juros
do servigo. A safra promete ser gran-
de, e o produtor precisa do EGF com
opgao de venda ao governo, que ab-
sorve a comercializagdo, no caso de
os pregos baixarem, para a formagao
do estoque regulador. A
De qualquer modo, a instituigao
tem tido muita facilidade na obtengio
de recursos na rede bancdria, para fi-

Galassini: ‘“Chegamos a 700 milhées de
délares em 91"

nanciamento de varias atividades. Até
dezembro, ja haviam sido repassado.s
aos produtores cerca de Cr$ 20 _bl-
Ihdes para o custeio da safra de verdo.

A prestagdo de servigos, no entan-
to, é o forte da cooperativa, arca em
que oferece ampla estrutura fle _ann?;
zenagem e garante a comerc1allzag:.1
da produgdo aos melhores pregos.d !
Coamo fornece ainda bens .de pl‘O’vl;I
¢d0 e presta assisténcia técnica a it =
de escritério e de campo. De a_c:o:3 &
com o agrénomo Renaldo Nascm;rllo
to Nogueira, diretor do departanill e
técnico, a maior parte dos 33 lT(l:1 oy
sociados ¢ mini ou pequeno prodt ¥
que trabalham em modulos de2a
hectares.

70% da sojicultura
utiliza o sistema
de plantio direto

na regido da Coamo

is se

Nessas propriedades o qu¢ mifiri.
cultiva é o algodio, conta Nog e
O milho também ¢é bastante cultlvaﬁoz
especialmente com utilizagdo d@ mém
de-obra familiar. O algoddo, POTTh
oferece melhor condigdo “{C?no 'mé:
e ‘‘sua importincia social € inestl o
vel”’, avalia o diretor-técnico, acten—
centando que, contrariando ‘fm?i i
déncia geral registrada na déca a'ﬁo
80, a produgdo do algodao, na reglad
de Campo Mourio, teve uma expan
sio de area na ordem de 16%. Esse
impulso foi dado principalmente p(.ala
instalagio da industria de .beneficla-
mento do produto, que jd atinge a fase
de fiagdo, proporcionando aos asso-
ciados uma remuneragio maior.

Segundo Renaldo Nascimento No-
gueira, uma das tarefas do departa-
mento técnico é fazer chegar crédito a
méo do pequeno produtor, avaliando
seus projetos. Como eles tém poucg
poder de barganha para contratar fj.
nanciamentos, uma vez que O projeto
seja aprovado pelo departamento, ficy
mais ficil conseguir dinheiro par,
custear a safra ou fazer me.
lhoramentos na propriedade, especial-
mente na questio do solo.

De acordo com o diretor, uma das
razdes fundamentais do extraordindrio
crescimento da Coamo é o intenso
trabalho de conservagio de solo, que
vem sendo feito ha 15 anos. Hoje, na
regido de Campo Mourdo, a maior



parte da terra € cultivada em regime
de plantio direto. Na lavoura de soja,
cerca de 70% utiliza o sistema.

Nogueira lembra que, na época em
que a regido comegou a ser explorada,
muito pouca gente dava valor aquelas
terras de samambaia e taquaral — si-
noénimo de solo pobre. No entanto,
depois de cotrigida sua acidez, a peso
de muito calcdrio, pelos pioneiros que
aceitaram o desafio de produzir ali-
mentos onde ninguém nem ao menos
parava para olhar, ‘‘as produtividades
obtidas se equiparam as melhores do
mundo’’, atesta ele.

Na soja, por exemplo, a produtivi-
dade que se alcanga garante
3.500kg/ha, quando, segundo calculos
técnicos, com uma produgiao de
1.850kg/ha a cultura ji € economica-
mente vidvel. ‘‘Nosso produtor ja se
deu conta da absoluta necessidade de
fazer calagem e hoje tem consciéncia
de que deve fazé-la no minimo de trés
em trés anos”’, afianga Nogueira.

Héd também uma séria atengdo no
que diz respeito ao uso racional de de-
fensivos, a0 manejo de pragas e doen-
¢as invasoras, assim como ao uso de
fertilizantes, segue o agrénomo, con-
tando que, para isso, a Coamo man-
tém uma fazenda experimental onde
tudo que € desenvolvido pelo departa-
mento técnico tem que ser aprovado
antes de chegar ao campo. L4 o traba-
lho é feito com o apoio da Ocepar e
Iapar, por exemplo no desenvolvi-
mento de novos cultivares de soja,
milho e trigo. A variedade Iguagu —
soja —, que foi desenvolvida por todo
o cooperativismo, jd ocupa 40% da
drea cultivada com a oleaginosa no
Estado do Parand.

Em duas décadas apenas, as dire-
¢oes souberam administrar com com-
peténcia, criando, nesse relativamente
curto espago de tempo, uma das maio-
tes empresas do Pais na atividade pri-
maria e de transformagdo. E a maior
cooperativa singular do Brasil. Cerca
de 75% do quadro social é mini ou
pequeno produtor, distribuidos em 28
municipios do Parand e 3 de Santa
Catarina, numa drea de aproximada-
mente 3 milhGes de hectares.

A rede de armazenagem pode abri-
gar 23,5 milhGes de sacas de 60 qui-
los (1.407.900 toneladas), uma das
maiores capacidades brasileiras. Com
a captagdo de cerca de 10 milhdes de
sacas de soja nas 60 Unidades de Re-

cebimento, a agroindistria ¢ uma ne-
cessidade, pois proporciona opgdes de
escoamento da produgdo, como fare-
lo, dleo bruto ou grio, conforme a fa-
vorabilidade do mercado, remuneran-
do melhor o associado, pensa o presi-
dente da Cooperativa Mouraoense.

Um caso raro de

cooperativa que

produz cerca de
50% de sua energia

A Coamo € um raro caso de coope-
rativa que produz 50% das suas ne-
cessidades de energia, para acionar o
seu complexo industrial, através da
Central Termoelétrica, localizada jun-
to a destilaria de dlcool. Na drea de
transformagéo de soja, duas indis-
trias, uma em Campo Mourio, outra
no Porto de Paranagua, tém capacida-
de para esmagar 2.200 toneladas do
grao, diariamente. Alids, no Porto de
Paranagud estd localizado também o
terminal adquirido ha mais de um
ano, com o objetivo de facilitar a ex-
portagdo da soja, particularmente. ‘O
Terminal Maritimo hoje nos possibili-
ta enviar nossos produtos aos portos
em tempo habil*’, explica o presiden-
te José Aroldo Galassini, ‘‘com a van-
tagem também de economizar em fre-

toneladas de cana, produzindo 24 mi-
lhoes de litros de dlcool hidratado car-
burante, além de 2 mil toneladas did-
rias de cana moida.

Outro sucesso € a fiagdo, cujo par-
que industrial veio a ser implantado
por causa da importancia social da
cultura do algodio. Galassini observa
que a fiagdo € uma das mais modernas
e que, com o que ja dispoe, o grau de
industrializagdo da fabrica é um dos
melhores. Ele, no entanto, ndo acredi-
ta que seja possivel a cooperativa in-
dustrializar tudo. ‘‘No setor do algo-
ddo, vamos ficar na produgio de fios,
pois o tecido ja envolve dreas afetas a
moda. Apesar disso, jé conseguimos
agregar valores e reduzir fretes, por
exemplo®’, afirma ele.

A Fiagio de Algodao é a mais nova
fibrica do complexo da Mourdoense.
Iniciou suas operagSes em julho de
1986. E mais: recentemente foi am-
pliada passando a produzir 20 mil
quilos de fios por dia. A expectativa é
de que a Fiagdo de Algodio industria-
lize 14% do seu beneficiamento pré-
prio do produto. Existem 470 funcio-
ndrios na fébrica, se revezando em
trés turnos ininterruptos de 8 horas.

Na area de florestamento, enquanto
alguns fazem a pregagédo protecionista
da natureza, anonimamente os asso-
ciados da Coamo vio tornando isso

Até o inicio de novembro/91, a Coamo carreou para seus armazéns os
seguintes produtores:
Soja 9.627.000 sacas de 60 quilos ~ (577.620 toneladas)
Milho 6.570.283 sacas de 60 quilos (394.217 toneladas)
Trigo 8.096.266 sacas de 60 quilos (185.776 toneladas)
Algodéo 12.110.666 arrobas ‘ » (181.660 toneladas)
Café 150.200 sacas de 40 quilos (6.008 toneladas)
Feijao 120.733 sacas de 60 quilos (7.784 toneladas)
tes'’, completa. uma realidade em quase 2 mil hecta-

O Terminal Maritimo, adquirido
em 1990, propiciou aumentar a rapi-
dez e reduzir os custos da exportagio
de soja, café e fios. Dotado de uma
ampla estrutura, o terminal esta apto a
receber soja e farelo, tanto através de
caminhdes quanto de vagdes fer-
roviarios. Sua capacidade de recebi-
mento é de 1,5 mil toneladas/hora. Ja
a armazenagem tem espago para 42
mil toneladas de grdos e 16 milhdes
de litros de 6leo de soja.

A Destilaria de Alcool processou
em 1991 nada menos do que 515 mil

tes, distribuidos em oito municipios.
Segundo dados do departamento téc-
nico, até outubro do ano passado, o
Viveiro ja havia repassado 635.548
mudas, e num calculo geral, desde
1981, o numero de mudas entregues
foi de 8.487.203 de espécies nativas e

exoticas.
Por gue
Joaldo Saram
largou o café?

Joaldo Saran é o associado mimero
2 da Coamo, onde se integrou em
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1974. Até entdo era produtor de café,
em Barboza Ferraz, no norte do Esta-
do do Parana. Decidido a dar uma vi-
rada, ele vendeu a propriedade e ad-
quiriu uma drea em Campo Mourdo,
no Distrito de Piquiri-Vai, a 22 quilé-
metros da cidade, acompanhando o
florecimento da cultura da soja na re-
gido. O local, hoje, € a Fazenda Mar-
cia Cristina, com 562 hectares, dos
quais 250 sdo cultivados com soja e
uma pequena lavoura de milho. O res-
tante € aproveitado para a engorda de
bovinos, mais precisamente em dreas
onde a agricultura ndo é recomenda-
da.

Esse produtor cresceu lado a lado
com a cooperativa, mas ndo tanto
quanto ela, admite. ‘“Mas cresci gra-
¢as a ela’’, garante ele, ‘‘principal-
mente com a assisténcia técnica que
ela me estende, o crédito facilitado, e
o acesso a aquisigdo de insumos”’. Os
pregos as vezes ndo sio os melhores,
mas Saran faz questdo de colocar toda
a produgdo na cooperativa, pois sabe
que tera garantida, sempre, a melhor
comercializagao.

Entre as principais vantagens dos
servigos prestados pela Coamo, Saran
destaca o profundo trabalho de me-
lhoramento do solo. Desde 1987 ndo
precisou mais fazer calagem. Em
1982 Saran comegou a implantar o
plantio direto em sua propriedade, re-
solvendo em 100% o problema de
erosdo e ervas daninhas. O custo ini-
cial foi bastante elevado, o maior de-
le_s com a aquisigao de herbicidas para
dissecacdo da massa verde. A produti-
vidade, antes da implantagdo do plan-
tio direto, era de 35 sacos por hectare.
Como o plantio direto s6 da resulta-
dos a partir do terceiro ano, o sojicul-
tor foi remando contra a correnteza,

’ por hectare, em 19835,

_ ‘Saran planta trés variedadeg de so-
Ja: a Iguagu, desenvolvida pela Oce-
par,aS 5 eaBR 16. Em sua Proprie-
dade, 95% da atividade visa 4 prody
¢do de soja. Entretanto tem projeto d-
a P > e
expandir a drea do milho para mais d
100 hectares. Para isso ja esta o
denciando a compra de uma plai:;?;:-:
snz:?r:i:ra colher o grio, nas proximas

Esse afgficultor mo
em ver o filho e o gen, :

a obra que ele comﬁgou?’_:&:tlur:;rgg
com o trabalho deles que conta no de-
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urdoense sonha

Saran: lavoura promete

senvolvimento da empresa, mais a co-
laboragéo de cinco funciondrios fixos,
que vivem na fazenda.

Terra ruim
virou lavoura
de alta

producdo

Adolfo Riva, gaicho de 59 anos,
esta instalado em Campo Mourio hi
17 anos. Como tantos produtores, ele
foi em busca de espago para continuar
trabalhando na terra, encontrando
uma regido onde praticamente tudo
estava por ser feito. Desde entio ar-
renda mais de 80 hectares, que cultiva
com soja e milho no verdo e trigo no
inverno. E com uma boa dose de
orgulho e satisfagdo que ele compara
a atual situagdo da terra com as condi-
des em que S€ encor.l'fravta:i nog pri-

i . a terra ja estava desto-
mfilrosntl?;p[fﬁsoahaviajsido feita ne-
fl?lu?;xa melhoria, 2 nao ser alguns ‘lei-
oes’ ilhados. '
meénf T;W esse produtor se associou
a Coamo e passou 2 receber assistén-
cia técnica, prestada pelo agrénomo

Rudi Ricardo Scheref, queoha 14 anos
acompanha o desenvolwmentp do
trabalho na propriedade localizada
préximo a Usina Mourao, a poucos

quilometros de Campo Mourio. Nes-
se periodo muito melhoramento das
condigdes gerais do solo foi feito: ni-
velamento, construgao de terragos de
base larga e de caixas coletoras de
dgua junto as lavouras, que sdo incre-
mentos bdsicos para a introdugdo do
plantio direto.

As dificuldades foram muito gran-
des naquele inicio de década, princi-
palmente por causa das baixas produ-
tividades, incompativeis com os cus-
tos de produgio. Naquela época, Riva
foi obrigado a langar mao de alternati-
vas para aumentar o rendimento da
familia, passando a engordar frangos,
para vendé-los diretamente aos consu-
midores em Campo Mourao, para on-
de também levava alguma produgao
de hortigranjeiros para comercializar.

Hd muito que a preocupagdo de fa-
zer algum dinheiro extra deixou de
atormentar Riva. Hoje ele fica envol-
vido quase que exclusivamente com 2
cultura da soja em 50 hectares, € mais
quatro de milho. Mas nunca deixou de
produzir a maior parte dos alimentos
de primeira necessidade, tais como;
leite, carne bovina e suina, citricos €
uva. No ano passado, cultivou tam-
bém 10 hectares de trigo, 18 hectares
de milho da safrinha — plantado em
margo —, cobrindo o resto da area
com pasto para o gado.

Adolfo Riva tem conseguido pro-
dutividades muito boas. Na soja, diz
que consegue 53 sacos por hectare —
mais de 3.000kg/ha; o milho ja rendeu
até 120 sacos por hectare, equivalente
a 7.200kg/ha. E por isto que o agricul-

tor foi distinguido, ha 12 anos, como




produtor modelo. A promogio foi da
Emater, rendendo-lhe uma medalha e
um diploma, entregues pessoalmente
pelo governador do Estado, na Capi-
tal, Curitiba.

Apesar de nesses 17 anos ter sem-
pre tomado financiamento para cus-
tear as lavouras, Riva nunca deixou
de pagar todas as dividas de custeio e,
de quebra, encaixar um bom dinheiro
para o melhoramento da propriedade,
inclusive ja tendo construido uma
confortavel casa onde vive com os fa-
miliares.

Projeto 2.000” do Grupo
Batavo pretende
duplicar a producéo

Em 1925, um grupo de agricultores
holandeses chegados a Carambei-
Castro, no Parand, havia 14 anos, se
uniram para fundar a primeira coope-
rativa brasileira de produgao: a Socie-
dade Cooperativa Holandesa de Lati-
cinios Batavo. Cedo o exemplo da

Batavo foi copiado por outros imi-
grantes vindos da Holanda, que cria-
ram cooperativas prosperas na regiao
sudeste do Estado. Exemplo disso € a
atual Cooperativa Central de Latici-
nios do Parand, formada pelas coope-
rativas Arapoti, Batavo e Castrolanda,
que mantém uma fundagio voltada a
pesquisa cientifica na agropecudria,
para ser repassada aos associados. O
grupo fatura entre 480 e 500 milhdes
de dolares anuais.

‘‘Existe uma grande preocupagio
no grupo, em transferir a melhor tec-
nologia possivel, a fim de que o pro-
dutor possa ter as melhores produtivi-
dades’’, afirma o assessor da direto-
ria, Ivan Vinicius Chagas, contando
que a cooperativa realmente cresceu a
partir do momento em que passou a
investir em assisténcia técnica, a mais
especializada possivel.

Atualmente a Batavo tem dois ti-
pos de assisténcia técnica. Através da
Fundagio ABC, cientistas, veterina-
rios-agronomos, altamente especiali-
zados, fazem pesquisa tanto no Brasil
quanto no exterior e, com isso, ali-

Batavo tem 316 produtos

mentam a drea com tudo que € possi-
vel em termos de alternativas adapta-
veis a regido, realizando testes em
granjas experimentais. Uma vez que
essas tecnologias estejam confirmadas
e consolidadas, sdo transmitidas aos
técnicos, antes de chegarem as maos
dos produtores. ‘“Esse € o segredo do
sucesso da Batavo’’, revela Chagas.

A Cooperativa Agropecudria Bata-
vo € constituida por 700 associados
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ativos no desenvolvimento de suino-
cultura, avicultura e produgio de leite.
““Nés temos todos os tipos de associa-
dos, mini, pequenos, médios e gran-
des. Alguns estdo extremamente tec-
nificados, enquanto outros ainda estio
assimilando técnicas de produgio, in-
forma o assessor da diretoria.
Segundo ele, o modulo ndo diz
muito na classificagdo do produtor,
pois existem casos de propriedades
com 12 hectares, produzindo 3 mil
quilos de leite por dia. E que proprie-
dades como essas usam sistemas fe-
chados de confinamento de gado,
além de disporem de animais zootec-
nicamente aprimorados, conseguindo
elevadas produtividades. O papel da
cooperativa, nesse caso, é intermediar
a compra da alimentagio para os ani-
mais, tanto verde quanto grios.

Objetivo é tornar

conhecida a marca

no setor de carnes
de suinos e aves

A grande preocupagdo da Batavo,
de acordo com Ivan Vinicius Chagas,
€ ir até o consumidor, sem interme-
didrios. J4 consegue fazer isso em
60% de sua comercializagio pecudria.
O que a cooperativa quer é ter um
produto final de qualidade e, desse
modo, adicionar a ele maior valor.

A Produgio agricola ja representou
50% do faturamento total. Hoje est4
ao redor de 35% do volume de negé-
cios. A principal atividade €, portanto,
a pecudria, que, por funcionar como
um pacote, impulsiona a economia do
setor industrial, inclusive a drea de ra-
¢Oes, lembra o assessor.

E com este pensamento que a Bata-
Vo, em termos de grupo, em 1992 de-
vera também refinar éleo de soja. E
mais: vai investir US$ 275 milhdes na
ampliagdo da produgio de frangos e
suinos. E o “‘Projeto 2.000°", que de-
vera duplicar a producio até o final
do século. Com isso, a Batavo, co-
nhecida pela produgio de leite, iogur-
te e queijo, investe agora em tornar
Sua marca também expressiva no se-
tor de carnes. A produgio de leite
também deverd ser duplicada, com in-
vestimentos jd programados.

Na drea do leite, para onde se diri-
ge o maior esforgo do grupo, existem
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EVOLUGAO DOS iNDICES DE
PRODUTIVIDADE NA PECUARIA
LEITEIRA

AL
PRODUTIVIDADE | FERCENTU
ANO ACAJANO EM GANHO DE
KAIVAOK, PRODUTIVIDADE
1985 3.980 kg
1986 4.137 kg +3,94%
1987 4314 kg +8,39%
1988 4.503 kg +13,14%
1989 4.556 kg +14,47%
1990 4.565 kg +14,70%

400 cooperados integrados, com altis-
sima produtividade. Sdo cerca de 30
mil cabegas em lactagdo, produzindo
de 320 a 350 mil quilos de leite por
dia. Na drea suinicola, a espera de no-
vos investimentos, a produgdo ja atin-
ge a marca dos 50 mil animais em re-
gime de engorda e um plantel de 5 mil
matrizes gerando leitdes. O sistema
integrado de produgio da Batavo ain-
da dispde de um significativo plantel
na avicultura: 125 matrizes e 2,5 mi-
lhGes de frangos de corte nos avidrios,
mais 7 milhGes de aves por ciclo, dis-
tribuidos entre 350 produtores das trés
cooperativas.

‘A suinocultura, em dezembro, es-
tava um pouco mais rentdvel do que a
avicultura’, informa Chagas. Acres-
centa que todas essas atividades, leite,
suino e aves, oscilam bastante. A avi-
cultura ja esteve nos mesmos niveis
da suinocultura (em dezembro), quan-

Chagas: segredo da Batavo € a assisténcia
técnica

do a margem de lucratividade estava
em 10% ou 12%. Hoje esse lucro estd
por volta de 6%, mas para atingi-lo é
preciso montar avidrios que, segundo
a recomendagdo técnica, devem ter
um numero ndo inferior a 10 mil aves,
pois do contrario havera dificuldades,
alerta o assessor da diretoria da Bata-
vo.

De qualquer modo, a drea mais de-
senvolvida da Batavo é o segmento
leiteiro, onde foram feitos pesaglos in-
vestimentos para a industrializagao
total. “*“Como o prego do leite sempre
teve um cardter politico, a cooperativa
foi obrigada a verticalizar completa-
mente a atividade, para tirar o maxi-
mo de vantagem econdmica possi-
vel”, diz Chagas. Assim, esclarece,
foram proporcionados diferencials de
ganhos para o produtor. **Além da va-
lorizagdo extra dos agregados, com 0
melhoramento dos animais surgit a
alternativa de ganho com a venda de
matrizes leiteiras’, conta Ivan Cha-
gas. :

A moderna e avangada agropecua-
ria praticada pelos associados da Ba-
tavo estd baseada principalmente 12
assisténcia técnica prestada pela enti-
dade, como costuma afirmar Chagas.
E isso tem muito a ver com a Funda-
¢do ABC. Apesar de nio set I.n}llt‘i
antiga, ja tem um nome respeitave
junto & comunidade cientifica, Par.ui
cularmente quando a pesquisa oficia
trabalha mais em termos globais, M40
regionalizando a aplicagdo de resulta-
dos obtidos,

““Nés fomos obrigados a nos Girts
cionar para uma pesquisa qué nos
trouxesse as respostas que P‘_"C"rg'
mMos para o aumento da produgac € ¢a
produtividade na nossa regiac : rcf!:-
clama ele. E segue: “Nccessuamosl :
tecnologias que nos permitam €XP )
rar vantajosamente uma terra nere-
me, dcida, de solo raso ¢ ArENOSC,
apesar dessa terra nio ter nada @ 01¢
recer’”. E completa: ‘“Nos precisava-
Mos parar a erosio, e para 1SS0 ok
mos para o plantio direto, e CONSEEUL
Mos um sucesso muito grande” -

. Com o mesmo espirito e €X18eN-
cias, em termos de qualidade de resul-
tados, o grupo Batavo vem implantan-
do uma agricultura de vanguarda com
excelentes resultados. Por exemplo,
na soja, 2.800kg/ha; no milho,
6.000kg/ha, e no trigo, 2.600kg/ha.

Os investimentos que a instituicao



faz ndo ficam restritos as técnicas pa-
ra melhor produzir. A compra de ter-
ras também € prioridade nas adminis-
tragoes, desde 1978, quando a primei-
ra aquisi¢io foi feita. E a reforma
agraria a Batavo, como muitos ja se
referem ao programa de assentamento
que vem sendo implementado pela
cooperativa. Em 91, foram repassados
aos associados e suas familias pelo
menos mais 15 mil hectares. *‘E uma
outra drea em que a Batavo esta in-
vestindo seriamente’’, comenta Ivan
Chagas, lembrando que, para concre-
tizagdao do projeto, a instituigao utiliza
capital de giro proprio, embora ainda
dependa de financiamentos, ao redor
de 60%, para a formagao das lavouras
e o custeio das demais atividades.

Primeiro o solo
foi melhorado,
depoio veio
a prosperidade

Solo arenoso, raso e acido. Assim
eram as terras que Theodoro Los re-
cebeu ha 29 anos, quando se associou
a Cooperativa Agropecudria Batavo,
como produtor de leite. Mas a diversi-
ficagdo logo foi iniciada. Em 1972 co-
megou a criagdo de aves, e mais re-
centemente, em 1986, introduziu a
suinocultura.

Esse descendente de holandeses, de
59 anos, foi assessorado pela coopera-
tiva, e aos poucos foi tornando a terra
mais fértil e nivelada, conseguindo
com isso excelentes colheitas de soja,
milho e trigo, entre outras culturas. O
numero de cabegas do rebanho de va-
cas holandesas em lactagio ¢ 180,
com média didria de produgao de 26,5
quilos de leite. E o suficiente para que
a cooperativa recolha 1.500 quilos do
produto, diariamente, em sua proprie-
dade, proximo a Carambei.

Embora ja tenha um dos melhores
niveis de aplicagao de tecnologia na
criagio de gado leiteiro, vai investir,
no inicio deste ano, na construgdo de
um confinamento para as vacas, sen-
do que o material para a obra foi ad-
quirido no ano passado.

Antes de pensar em adotar o méto-
do de confinamento, Theodoro Los
montou uma bem estruturada armaze-
nagem de alimentos. Faz, anualmente,
silagem de 20 hectares de milho, o
que dd aproximadamente 160 tonela-

das de comida de boa qualidade. Ain-
da sem saber a quantidade que podera
ensilar, Alberto Reinaldo Los, de 27
anos, um dos seis filhos de Theodoro,
diz que, neste ano, vdao aumentar a si-
lagem de azevém pré-secado.

Quando as novas estruturas estive-
rem funcionando no confinamento, a
sala de ordenha existente serd desati-
vada. Theodoro lembra que, quando a
construiu hd .varios anos, foi um in-
vestimento grande para suas condi-
goes, de modo que teve que botar a
mao na massa e suar para erguer pare-
des e assentar o piso. *‘E dificil aban-
donar aquilo que a gente fez com tan-
to gosto™’, desabafa ele.

Em 1972 a Batavo deu inicio ao
programa de integragdo na avicultura.
Theodoro estava num dos primeiros
lugares da fila dos que se inscreve-
ram. Explorando a engorda de frangos
ha 20 anos, durante os quais fez cons-
tantes investimentos, soma no mo-
mento trés barracdes de alvenaria,
com cobertura de aluminio e arcadas
de sustentagio de ferro. E dificil cal-
cular o valor de todo o investimento,
mas é certo que dentro dos niveis do
mercado de hoje, o retorno seria mui-
to dificil de reaver.

Cada barracio tem 1.000 metros de
drea construida, e, a razao de 12 aves
por metro quadrado, que é'a trecomen-
dagio técnica para determinar a capa-
cidade de abrigo, sobra espago nos 3
mil metros quadrados de todo o avid-
rio, acolhendo 28 mil pintos de corte.
Theodoro acha que os ganhos na avi-

Reinaldo e a silagem de azevém pré-secado

cultura ndo estdo muito atraentes, mas
seguramente hd equilibrio entre recei-
ta e despesa, mantendo-se um fluxo
de caixa na propriedade. Além disso,
o avidrio fornece 100 metros cubicos
de “‘lama’’ a cada ciclo de produgio,
para fertilizagdo das lavouras, um dos
segredos do excelente desempenho al-
cangado pelo milho, por exemplo,
com mais de 8.000kg/ha de produtivi-
dade.

A cada 58 dias, o associado da Ba-
tavo faz uma entrega, atingindo, no
periodo de um ano, 135 mil aves, com
peso médio de 1,5kg de carne depois
de limpas, apresentando uma conver-
sdo alimentar de 2.0 em geral. Nesses
dias, a cooperativa envia um grupo de
*‘catadores’’, que promovem um ver-
dadeiro alvorogo dentro dos aviarios.
A criagdo de suinos é outro segmento
em que Theodoro ainda nio parou de
investir. Ndo faz muito construiu uma
pocilga cujo custo estd estimado em

Heranga cultural: catavento holandés ao invés
de caixa d‘dgua
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SUA EMPRESA
PRECISA DE
ASSISTENCIA?

NAO ESPERE
MAIS.

e Temos a melhor
assisténcia
médica para
sua empresa.

e Cuidamos de seu
funcionario
preservando sua
saude, para que
ele tenha um
bom atendimento
em seu trabalho.

NAO
PENSE MAIS

Faca um
contato conosco.
A saude
de seu
funcionario
é a garantia
do seu lucro.

SERVIMED

SERYICO DE ASSISTENCIA MEDICA LTDA

Av. Independéncia, 944
Fones: 24.3333 - 27.2666
Av. Sao Pedro, 1201
Fone: 42.4242

Porto Alegre - RS

20 - FEVEREIRO 1992

Cuidados sanitdrios sdo seguidos rigorosamente

Cr$ 100 milhdes. E uma edificagio de
alvenaria, aluminio e ferro, compor-
tando 1.000 cabegas na engorda, 7 re-
produtores e 130 matrizes gerando
leitdes. Com uma periodicidade sema-
nal, 60 leitdes, com peso bisico de
100kg, sdo entregues a Batavo.

A pocilga, que tem 180 metros de
comprimento por 12 metros de largu-
ra, possui uma-caixa coletora de ester-
co sob o piso, quase todo ele sar-
rafeado em cimento. Fora da pocilga,
uma abertura permite que uma man-
gueira de mais de 120 metros faga es-
se adubo circular, de onde ¢ tirado pa-
ra ser aplicado na forma liquida as la-
vouras. “‘Quanto mais se usa, mais

sobra produgdo’’, explica Reinaldo
Los.

Entre aumentar a produgio de aves
e investir na suinocultura, Theodoro
optou pela ultima, principalmente por
causa da qualidade do adubo que o
suino produz, que dispensa maiores
preocupagdes com a administragio de
fertilizantes, especialmente a uréia, no
preparo das lavouras.

A lavoura ¢, sem divida, a drea de
produgio a que Theodoro dispensou
maior parcela de atengio. Depois de
décadas de intenso trabalho de cor-
regdo e conservagio de solo, a pro-
priedade ja pode ser considerada mo-
delo em produgdo agropecudria, utili-
zando, desde 1978, o sistema de plan-
tio direto em toda a extensao cultiva-
da, o que perfaz mais de 500 hectares.

Coopercentral
cresceu
porque driblou
a crise

A Cooperativa Central Oeste Cata-
rinense Ltda. — Coopercentral, foi
criada em 1969 por um grupo dt‘{ coo-
perativas da regido de Chapeco, em
vista da dificuldade de comercializa-
¢do da carne suina. Na oportunidade
foi adquirido um frigorifico, o que
deu inicio a um dos maiores comple-
xos agroindustriais do Oeste Catari-
nense, que congrega 16 cooperativas
singulares afiliadas, representapdo um
universo de 50 mil associados integra-
dos, a maioria deles praticando a avi-
cultura e a suinocultura.

Em 22 anos de atuagio no fomento
da produgio primaria e agroindustrial,
a Coopercentral foi incorporando no-
vas fases de produgdo, no caminho da
verticalizagdo. Conseqiiéncia disso
sdo as 12 empresas, desde granjas pa-
ra o fornecimento de aves € suinos
aos associados, fabricas de ragoes, ate
a industria de sucos, 4 frigorl'ﬁcos e?2
filiais de vendas, uma em Sao Paulo,
outra no Rio de Janeiro.

‘“A Coopercentral comegou mo-
destamente, sempre se precavendo
das frustragdes do mercado, nao ape-
nas sobrevivendo a todas as ctises que
a agricultura enfrentou, como também
estando presente na hora de alcangar
recursos para o produtor, custear as
lavouras e as instalagbes para a cria-
¢do de animais’’, conta o presidente



LS

R R D S ~ =

Bodanese: tipificagao tem estimulado investimentos

Aury Luiz Bodanese, que também ¢é
presidente da Cooperativa Regional
Alfa Ltda., igualmente de Chapeco,
em Santa Catarina, a maior associada
da Central.

No “‘ranking’’ do agribusiness, a
Cooperativa Central Oeste ocupa o
terceiro lugar, depois da Sadia e da
Perdigdo, empresas particulares que
atuam no ramo do suino e do frango.
Isso ndo impediu, entretanto, que o
presidente Bodanese fosse escolhido
Lider Empresarial, no ramo de ali-
mentos, titulo concedido pela Gazeta
Mercantil em 1990, divulgado no Ba-
lango Anual 91. E o segundo ano con-
secutivo que o empresdrio cooperati-
vista recebe o titulo, ao lado de outros
lideres como Roberto Marinho, no se-
tor de comunicagdes e Ricardo Sem-
ler, na industria de bens de consumo
duréveis.

O presidente da Coopercentral esti-
ma que 70% dos cooperados que for-
necem matéria-prima para a industria
possuem até 15 hectares, exploram 6
matrizes de suinos, tém avidrios, leite
de trés ou quatro vacas e ainda plan-
tam feijao, milho, soja e trigo. “Pa_lra
a Central, o grdo mais importante € o
milho®’, revela Bodanese, “‘seguido
do feijio, depois a soja’’.

Para a captagio da produgdo dos
50 mil associados congregados pela
Central, 250 postos de recebimentos
se espalham do Parand ao Rio Grande
do Sul, globalizando um faturamento
estimado em Cr$ 150 bilhdes, sendo
que a suinocultura é responsdvel por

70% desse total.

A suinocultura teve um grande in-
cremento com a introdugdo do Sui-
cooper, um programa de integragdo
que desde 1982 vem remunerando em
8% a mais os animais com maior qua-
lificagdo de carcagas, através da tipifi-
cagdo. ‘‘Isso tem levado os suinocul-
tores a investir mais em tecnologia®’,

quais 479.792 cabegas foram remune-
radas pela tipificagdo de carcagas, re-
presentando 74,5% dos animais abati-
dos.

O numero de produtores interessa-
dos em se integrar, tanto a suinocultu-
ra quanto a avicultura desenvolvidas
pela Central tem crescido a cada dia.
S6 que, por enquanto, ndo € possivel
aumentar o recebimento, pois a capa-
cidade de abate das plantas dos qua-
tros frigorificos existentes esta esgo-
tada. Em outubro deste ano, a situa-
¢do ja podera ter mudado tendo em
vista que provavelmente jd terd sido
inaugurado o novo frigorifico, atual-
mente em fase de construgdo, na Li-
nha Tomazelli, a dez quilometros de
Chapeco.

A nova industria aumentard a capa-
cidade de abate da Central em 3 mil
cabegas didrias. Seu custo total foi es-
timado em US$ 14 milhdes e suas
edificagdes serdao implantadas em
24,8 mil metros quadrados. S6 o
trabalho basico de terraplanagem con-
sumiu 17 meses de operagdes com
tratores de esteiras e retroescavadei-
ras.
Com mais esta unidade industrial,
se abrirdo vagas para 1,2 mil empre-

cxplica o p[’esidente. gos dil'etOS, mais 3 mil indiretos. No
COOPERALFA - PRODUQI\O INDUSTRIALIZADA
PRODUTO 1989 1990 1991 (30.11.91)
Trigo (1) 37800 | 7.751,45 12.085,75
Mitho (t) 11.450,6 10.726,75 9.605,35
Soja (1) 63.336,5 ( 75.010,50 45.962,50

A maioria dos produtores nao pos-
sui estruturas sofisticadas. Ao contra-
rio, sao extremamente simples. Os
prédios nos quais os animais sdo alo-
jados foram construidos de alvenaria,
mas as divisdes internas sido de ma-
deira. O fundamental, entretanto, é a
higiene do local, cujos cuidados sdo
seguidos a risca. E ndo apenas isso,
pois mesmo nas criagdes em fase de
terminagdo, os locais sdo dotados de
pedilivio, para evitar que seja intro-
duzida uma série de doengas dentro
dos confinamentos de suinos.

Apesar da simplicidade das cons-
trucoes da maioria das propriedades
dos integrados, em 1990 a Cooper-
central abateu 643.221 suinos, dos

Frigorifico em Maravilha
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COOPERCENTRAL
Abate de suinos desde a fundacgao
Erigorifico Chapecd P. Gettilio S.M. Oeste Total
N® de cabecas | 3.163.221 857.254 2.757.441 66.777.916
Abate de aves
e — o TS s
Ne de aves 24252826 | 25.718.523 | 50.071.349
Peso total  48.095.855 | 51.628.915 | 99.724.770

complexo serdo industrializadas 150
toneladas didrias de cortes de mitidos
congelados, carcagas resfriadas ou
congeladas, salgados, defumados, ba-
nha e outros subprodutos.

Novo frigorifico
terd capacid{z‘ide
de abate de 3 mil

cabegas por dia

Fiel ao principio da diversificagdo,
a Central comemora em 92 o sétimo
aniversdrio da industria de sucos, lo-
calizada na cidade de Videira, Santa
Catarina. A matéria-prima se origina
do Alto do Vale do Rio de Peixe. O

incremento da viticultura, através da’

Coopercentral, foi fator decisivo no
desenvolvimento de novas variedades
de uva na regido, considerada a prin-
cipal produtora no Estado.

O mesmo que sucedeu a uva, deve-
rd acontecer com a citricultura, que
também vem sendo impulsionada pela
Central, através da implantagao de
pomares em toda a extensio da drea
de agéo da entidade. A matéria-prima
para os sucos citricos ainda é quase
Inteiramente importada do Parana e
do Rio Grande do Sul, mas aos pou-
€08 vem sendo substituida por frutas
locais.

Ao final de 90, a Coopercentral ja
havia plantado 167.732 novas mudas,
512 abertura de novos pomares ou na
substituicio de arvores improdutivas.
Embora ainda nio tenha sido feita
Uma contabilidade final, em dezembro
~ado 0 segmento envolvido na pro-
dugio de matéria-prima para a indus-
tria de sucos ji deve ter completado 4

l;llil:ﬁes de mudas frutiferas trans-
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Todeschini: de arrendador
a proprietario gracas a
suinocultura e a avicultura

A aquisi¢do de 4,4 hectares de ter-
ras junto ao aeroporto de Chapeco foi
uma vitdria para o suinocultor e avi-
cultor Ivo Todeschini, associado da
Cooperalfa hd mais de trés anos. Des-
de 1983 ele era integrado a Sadia, que
decidiu romper o contrato com o pro-
dutor por considerar o novo local ina-
dequado para a produgdo. A Coope-
ralfa ndo sé o aceitou como associado
como também o auxiliou na instala-
¢do do novo avidrio e da estrutura pa-
ra a suinocultura.

Na suinocultura, o produtor conse-
guia, em dezembro do ano passado,
uma lucratividade de Cr$ 4 mil por
cabega, descontando todos os custos
de manutengdo das matrizes e dos
‘‘cachagos’’, numa produgdo estima-
da em 600 leitdes por ano, que sio
recolhidos pela Cooperalfa, para se-
rem repassados a outros produtores

especializados na terminagdo. A van-
tagem de produzir leitGes estd no fato
de que hd uma remuneragio extra de
50% sobre o valor do quilo do suino
vivo, praticado no mercado.

Foi, no entanto, com a criagao de
frangos que Todeschini deu um salto
de qualidade no desenvolvimento de
sua pequena, porém produtiva, em-
presa rural, onde trabalha com a ajuda
da esposa e dos filhos mais velhos.
‘““‘Hoje a rentabilidade do avidrio é
maior do que a da suinocultura’’, diz
ele. A cooperativa esteve presente
desde o inicio do seu novo projeto, al-
cangando dinheiro para os investi-
mentos bdsicos. As instalagdes, em
valores do fim do ano passado, esta-
vam em redor de Cr$ 10 milhdes,
constando de um galpao coberto, me-
dindo 600 metros quadrados, para
abrigar seis mil pintos.

As aves ficam prontas para o abate
depois de 42 dias de trato, atingindo
peso préximo a dois quilos ap6s con-
sumirem 21 toneladas de alimentos. A
cooperativa praticamente da todo o
aporte necessario para a engorda, es-
pecialmente ragio e medicamentos,
inclusive vacinas, ja incorporados a
ragio balanceada; outros sdo aplica-
dos nos bebedouros. No final, § feito
o0 acerto com a cooperativa, cujo pa-
gamento ¢é efetuado sete ou oito dias
apos o recebimento dos frangos. Se a
conversio alimentar for inferior a 2.0,
sera lucrativa. *‘S6 damos a marava-
lha para a cama dos avidrios™’, conta
Todeschini, acrescentando que **25%




da alimentagdo fornecida as aves e
aos suinos € produgado propria’’, o que
diminui, na mesma proporgao, os cus-
tos de produgio.

Para obter os ganhos reais, que To-
deschini vem, ano a ano, repetindo
com sucesso, pode ser cristalinamente
exemplificado com o indice alcanga-
do na ultima remessa de aves: o pro-
dutor chapecoense conseguiu trans-
formar 1,83kg de ragdo em um lkg de
carne de frango.

Antes disso um cuidadoso trabalho
de manejo e observagido do plantel €
desenvolvido por este produtor. ‘O
manejo é simples” — diz ele, acostu-
mado a lidar com os frangos — *‘bas-
ta oferecer dgua e ragdo a vontade, e
nas duas ultimas semanas da termina-
¢do manter a luz acesa’’.

Depois de cada entrega, o avidrio
fica vazio uns 10 dias, tempo em que
¢ feita a desinfetagdo do local, antes
de abrigar nova remessa de pintinhos
e recomegar todo o processo. Um lu-
cro extra vem da venda da cama de
avidrio, acumulando perto de 25 tone-
ladas anuais, das quais trés sdo joga-
das na lavoura de subsisténcia, milho,
batata-doce e inglesa e aipim. Além
disso, estao disponiveis trés tipos de
carne para 0 consumo, a prego de cus-
to: de frango, suina e bovina.

Muitos querem entrar,
mas a integragio
nao comporta
mais produtores

Num rapido balango, Ivo Todeschi-
ni conclui que, apesar da crise dos ul-
timos anos, conseguiu crescer, € goza
atualmente da privilegiada condigao
de integrado da Cooperalfa, quando
muitos estdo fora querendo entrar, O
que s6 sera possivel quando estiver
concluido o novo frigorifico, que estd
em obras, a serem finalizadas ainda
neste ano.

Todeschini, que jd dispensou os
empréstimos ha seis anos, agora
aguarda o investimento mais recente
dar seus primeiros frutos: um pomar
com 200 pés de laranja Valenciana,
cuja produgdo serd destinada a indus-
tria de sucos mantida pela Coopercen-
tral.

Avidrio tem ventilador

Tipificacdo de
carcacas estimula
investimentos
em tecnologia

O primeiro produtor a se incorpo-
rar ao Suicooper foi o morador da lo-
calidade de Marechal Boormann An-
tonio Sebastido Schneider, apenas um
criador de porcos, sem maiores quali-
ficagdes. Naquele tempo, ele precisa-
va no minimo de oito meses para co-
locar 90 quilos num suino. Os animais
consumiam, durante este periodo, de
oito a nove sacos de milho para atin-
gir esse peso. E, como ndo eram ani-
mais zootecnicamente desenvolvidos,
possuiam muita banha, e, portanto,
menor valor comercial. Mas, hd 12
anos, as coisas comegaram a mudar
muito rapidamente, depois que
Schneider recebeu especializagao
através do departamento técnico da
Cooperativa Central Oeste Catarinen-

Schneider lucra com suino

se, Coopercentral.

Inicialmente ele passou por uma
reciclagem, conhecendo ragas geneti-
camente aprimoradas e, mais tarde,
incorporou-se ao trabalho da coopera-
tiva, sendo um dos responsaveis pela
classificagdo das carcagas na tipifica-
¢do que a Coopercentral pratica, vi-
sando valorizar o desenvolvimento de
animais com maior produtividade,
atendendo uma qualificagdo exigida
pelo mercado e pela industria. A tipi-
ficagdo de carcacas garante entre 6%
e 8% a mais no prego, estimulando o
suinocultor a continuar aperfeigoando
seu trabalho como, por exemplo, hoje,
na busca do desenvolvimento de ani-
mais com a cabega menor, valorizan-
do mais a carcaga.

Outro passo na especializagédo
Schneider deu hd sete anos, quando
fez sociedade com um grupo de onze

Tipificagao valoriza produto

produtores. Eles montaram um condo-
minio para produgdo de leitdes, com
120 matrizes, 6 reprodutores e um
fornecimento de 2 cabegas didrias. No
total, cerca de 400 a 450 cabecas per-
manecem no local. A produtividade
das matrizes é muito boa, com 9,5 lei-
toes por leitegada, mas deve me-
lhorar, segundo Schneider, podendo
alcangar 22 leitdes por porcafano.

Dos 12 condominiados iniciais so-
mente 8 continuaram associados. O
principal problema que levou 4 pro-
dutores a desistirem da sociedade foi
a falta de produgdo de milho na pro-
priedade. Eles ndo suportaram os cus-
tos de produgdo cada vez maiores,
medidos por uma moeda especifica,
comum a todos-os associados: o mi-
lho.

A cada final de ano é feito um ba-
lango da quantidade do produto con-
sumida pela criagdao, que tem registra-
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do uma meédia de duzentos sacos por
ano- cada cota de um/doze avos
(1/12). Schneider tem uma cota e
meia, portanto faz uma retirada de 90
leitdes por ano para termina-los em
sua propriedade, onde mantém uma
criagdo com cerca de 300 cabegas em
producdo e no engorde. Os leitoes fi-
cam aproximadamente 70 dias na ter-
minagdo, para atingir 90/100kg, o que
permite uma entrega de pelo menos 7
leitdes por més, s6 do confinamento.

Cotrijui
contabiliza
20 anos de

diversificacao

A Cooperativa Triticola Serrana
Ltda. — Cotrijui, de Ijui-RS, foi cer-
tamente uma das primeiras cooperati-
vas a ultrapassar as fronteiras, esten-
dendo seus ramos no Mato Grosso do
Sul, onde assumiu as cooperativas de
Coopemara, Maracaju, Rio Brilhante
e Citrolandia e, mais tarde, a Tritisoja,
de Dourados. A iniciativa partiu de
produtores sul-mato-grossenses, mui-
tos deles descendentes de gatchos,
buscando na experiéncia da Cotrijui,
o respaldo para o desenvolvimento da
atividade cooperativista de produgio.
Mas desde 1985 os cerca de 3 mil as-
sociados da atual Cooperativa Agro-
pecudria e Industrial Ltda. — Coagri,
entenderam que ja tinham condigdes
de trabalhar independentemente. Essa
idéia desaguou num consenso geral
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pela separagiao em 1989, o que se efe-
tivou em outubro de 90.

Quem faz o relato é Valmir Beck
da Rosa, assessor da diretoria da Co-
trijui, contando que, para concretizar
o desmembramento, a Coagri indeni-
zou a Cotrijui em 12 milhdes de ddla-
res, dos quais ainda falta quitar um
tergo, sem que, no entanto, o inter-
cambio entre as duas entidades tenha
sido interrompido, pois a Cotrijui con-
tinua fornecendo insumos para sua
gxlxltliga unidade no Mato Grosso do

A Cotrijui, que vem pregando a di-
versificagdo desde 1973, somente nos
ultimos anos péde ver transformado
em realidade seu mais antigo projeto
agricola, caracterizado pela’ multipli-
cidade de empreendimentos na agro-
pecuidria, incluindo florestamento,
horticultura, fruticultura e piscicultu-
ra.

¥ _Para os proximos dez anos, a Cotri-
Jul preparou para seus 14 mil associa-
dos o “‘Programa Para a Préxima Dé-
cada’, um ambicioso projeto toman-
do a atividade primdria como uma
unidade de empreendimentos funcio-
nando simultinea e integralmente en-
trosados. O chefe do Departamento
Técnico da Cotrijui, Jodo Miguel de
Souza, explica que o projeto ¢ uma
sintese de tudo o que ja foi feito na re-
gido, bem como uma minuciosa pro-
posta-modelo de produgio, adequada
as caracteristicas socio-econdmicas
locais, respeitando também uma ten-
déncia mundial na elaboragio desse
tipo de projeto: estar dentro de um e-
foque ecoldgico da produgdo agro-sil-
vo-pastoril.

O documento, publicado em forma
de livro, serd distribuido entre os as-
sociados, a0 mesmo tempo em que
servird de argumento nas discussdes
Junto ao governo, relativas aos rumos
do setor primdrio, tanto no curto
quanto no médio e longo prazos, con-
forme salienta Euclides Casagrande,
vice-presidente da Cotrijui.

O projeto visa especialmente o ay-
mento da produtividade, que, no en-
tender de Casagrande, € o maior pro-
blema que o produtor vem enfrentan-
do nos ultimos tempos. A campanha
de divulgagéo foi deflagrada em mar-
¢o do ano passado, através de um cha-
mamento aos associados, a fim de que
reconsiderassem seus métodos de pro-
dugdo, e ao par disso, dando co-

nhecimento de alternativas economi-
camente vidveis capazes de elevar a
renda do agricultor, que ainda é ba-
seada principalmente na safra de trigo
e soja.

Mais de
30 lojas
estao sendo
desativadas

A diversificagdo nas propriedades
deve comegar com o gado de leite,
pois o produtor esta familiarizado
com o trabalho, bastando apenas fazer
melhoramentos na parte da genética
animal, diz Casagrande, acrescentan-
do que o aumento da produgao de mi-
lho também é fundamental para ga-
rantir a alimentagdo do rebanho no
outono e inverno, quando diminui a
oferta natural de pastagens.

Para atender uma propriedade di-
versificada e ter lucros, € preciso co-
lher pelo menos 2.400kg/ha de soja €
3.600kg/ha de milho, a fim de poder
usufruir de um minimo de auto-sufi-
ciéncia em alimentagdo animal, prevé
o vice-presidente. Assim, a Cotrijui
vem estimulando o aumento da pro-
dugdo de milho, com maior énfase, o
que certamente elevarda também o ex-
cedente do produto. Para isso, diz Ca-
sagrande, estd em vias de ser montada
uma industria para dar maior aprovei-
tamento ao cereal.

Na drea de piscicultura, as promes-
sas também sdo bastante alentadoras.
A idéia vem sendo disseminada ha
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mais de uma década, e, no momento,
a cooperativa ja conta com mil agudes
artificiais construidos pelos associa-
dos. A viabilidade econdémica da nova
atividade ja estd confirmada, revela
Casagrande, adiantando que a Cotrijui
ja esta trabalhando numa segunda fa-
se, que é a da implantagdo de uma in-
distria para o beneficiamento do pei-
xe. ““‘Vamos criar o hdbito de consu-
mo do peixe o ano inteiro’’, promete
ele, antevendo uma produgio de apro-
ximadamente 1,5 milhdes de tonela-
das anuais de carne.

Na propriedade de Edio Weber,
por exemplo, a despesca de um agude
de 0,4 hectare produziu 2.181kg de
peixe, o que representa uma produti-
vidade de mais de 4.000kg/ha. De ou-
tro lado, Jodo Miguel de Souza infor-
ma que a Estagdo Experimental, no
Centro de Treinamento, em Santo Au-
gusto, ja produz 1,5 milhao de alevi-
nos. Essa produgdo devera ser dupli-
cada neste ano, pois ha uma expectati-
va de acréscimo de mais 1.200 agudes
nas propriedades.

E com o pensamento inteiramente
voltado para o aumento da produtivi-
dade das propriedades que a Cotrijui,
no inicio deste, ano desativa 30 lojas

Quintana da Rosa: Irfa tem 10% do mercado

de supermercados, magazines e bazar,
reavendo um investimento materiali-
zado em estoques, para gastar tudo is-
so com os produtores, mantendo, no
entanto, as lojas de ferramentas, pegas
para maquinas, produtos veterinarios
e outros insumos. Essa foi uma deci-
sdo baseada numa tnica realidade: co-
mo a cooperativa precisa direcionar
mais investimentos as propriedades, é
mais sensato se desfazer de um esto-

que do que vender um bem imovel,
dificil de readquirir, explica Euclides
Casagrande. ‘‘Ao mesmo tempo em
que a cooperativa passa a desempe-
nhar o papel para o qual foi criada, ou
seja priorizar o atendimento ao produ-
tor na assisténcia técnica, industriali-
zagdo e comercializagdo de suas sa-
fras®’, acrescenta Valmir Beck da Ro-
sa, assessor da diretoria.

Trabalho do Irfa

foi o passaparte

para o mercado
internacional

O Rio Grande do Sul foi um dos
primeiros Estados brasileiros a conse-
guir o passaporte para o mercado in-
ternacional de carnes. Um dos princi-
pais responsdveis por esta conquista
gaucha foi o Instituto Riograndense
de Febre Aftosa Ltda., cujo controle é
da Cotrijui, de Ijui-RS. Hoje, segundo
explica Carlos Quintana da Rosa, di-
retor do Instituto, o laboratdrio fabrica
de 18 a 20 milhdes de unidades da va-
cina oleosa contra a doenga, o que

COOPERATIVISMO
JAPONES

A Copercotia foi fundada em
1927, na regido de Cotia/SP, por 83
bataticultores, todos imigrantes ja-
poneses. Mas, somente em 1933, a
sociedade passou a denomina¢ao
atual: Cooperativa Agricola de Co-
tia, que constitui a base de todas as
cooperativas do Sistema Central.
Hoje, ao todo, sdo oito cooperativas
regionais. E seu raio de agdo em
muito ultrapassou a pequena regiao
de Cotia.

As atividades da cooperativa es-
tao extremamente diversificadas. Jd
ndo planta tdo-somente batatas. Ao

Jfortemente aos setores da soja, mi-
lho, arroz, feijao, café, chd, algodao,
rami e hortigrangeiros. Esses pro-
dutos sao comercializados em quase
todo o Pais, através de suas unida-
des regionais, entrepostos, centros
de abastecimento e supermercados.
A Cotia possui também uma rede de

contrdrio. A Cotia agora, dedica-se’

lojas de vendas de insums. as,”

ndo fica nisso. Fabrica de ragoes,
fdbrica de dleo e de fertilizantes
compdem seu complexo industrial,
em que se incluem ainda abatedou-
ros. Acrescente-se também uma rede
de armazéns e silos. Sua permanente
preocupagdo com a produtividade
Jfaz com que tenha, igualmente, vd-
rias estagdes experimentais.

Como prestagcdo de servigo aos
seus cooperados, a Cotia oferece se-
mentes, fertilizantes, pintos de um
dia, aves recriadas, mdquinas e im-
plementos agricolas e ainda exten-
sdo rural. Sdo quase 350 agrénomos
e técnicos agricolas que levam per-
manentemente ao associado o reca-
do da filosofia cooperativista.
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significa uma fatia de 10% do merca-
do nacional da pecudria bovina.

Criado em 1953, o Irfa expandiu
sua atividade industrial, produzindo
atualmente vacinas para o combate ao
footrot (2,5 milhdes de unidades),
clostridiose, gangrena e carbunculo.
Com esta muiltipla produgio, o Insti-
tuto faturou, em 1991, cerca de US$ 5
milhdes e pretende chegar a US$ 10
milhdes no fechamento de 1992, con-
forme prevé o diretor.

Basicamente, o Irfa vem traba-
lhando em trés linhas: a linha quimi-
ca, onde se destaca a produgdo de ver-
mifugos orais e mata-bicheiras, liqui-
do e pé; mais recentemente partiu pa-
ra a produgdo voltada a agricultura,
oferecendo ao mercado inoculantes
para a fixagdo de nitrogénio na cultu-
ra da soja (Rhizobium); e na indus-
trializacdo e comercializagdo de em-
balagens de plastico.

O Irfa também fabrica
inoculantes
para a cultura da soja

Quintana lembra que a primeira en-
trega de vacina oleosa foi feita ainda
em 1982, passando a dividir o merca-
do com a vacina aquosa, que tinha a
mesma finalidade. Agora, segundo
ele, o Ministério da Agricultura deter-
mina que somente a oleosa pode ser
comercializada, conforme norma bai-
xada no més de outubro do ano passa-
do.

Do seu parque industrial de 5 mil
metros quadrados de drea construida,
o Irfa continuard exportando seus pro-
dutos para a América Latina, princi-
palmente para o Uruguai, hoje o gran-
de comprador da vacina para o foo-
trot, a Argentina, o Peru e a Bolivia.
O proximo mercado que o laboratorio
pretende conquistar é o Chile, que, diz
Quintana da Rosa, tem bom potencial
para o consumo de seus medicamen-
tos.
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Vai longe o tempo que

atividade leiteira ressente-se

até hoje do prego politico que

lhe foi imposto ha vérias dé-
cadas. Em muitos casos, ser produtor
de leite significa, ainda, remar contra
a correnteza, pois os custos sio eleva-
dos, enquanto a rentabilidade é muito
baixa. A 1nica alternativa para conti-
nuar produzindo e ter algum lucro é a
especializagdo. E esta é uma realidade
da qual ndo se pode mais fugir. Cons-
ciente disso, o associado da Cotrijui,
de Tjui, no Rio Grande do Sul, Ewaldo
Ermirio Seifer, decidiu aceitar o desa-
fio e buscar a eficiéncia e o aperfei-
goamento das técnicas de criagéo.

Recentemente, seu filho mais ve-
lho, Lauri, esteve visitando proprieda-
des na Franga, gragas a esse produtor
ter conquistado o 22 lugar num con-
curso instituido pela Cotrijui, pre-
miando os vencedores com uma via-
gem a Europa. Dessa viagem ja come-
¢a a aparecer uma contribuigio para a
melhoria da drea de leite. Seifer dey
inicio a construgao do que chamou de
‘‘centro de manejo™, um galpao de
27m x 5,5m, onde o gado ¢ solto com
dgua e comida a vontade. O piso serd
de alvenaria, de maneira que ficara
mais fdcil coletar o esterco, que serd
usado — 10 toneladas —, para a adu-
bagdo das lavouras.

Ainda nesta safra, a cultura da soja
continua sendo a principal fonte de
recursos da familia. Nos 50 hectares
da propriedade, pelo menos 30 hecta-
res tém sido cultivados com a oleagi-
nosa, e uma parte bem menor recebe
sementes de milho. Contudo a drea do
milho, jé na préxima safra, devers ser
acrescida, para dar continuidade ao
projeto leiteiro, onde, reconhece o
produtor, ‘‘a disponibilidade de milho
¢ imprescindivel”. E que a soja tem
sido um negdcio lucrativo para Seifer,
que nunca colhe menos de 35 sacos
por hectare, tendo mesmo conseguido
46 sacos por hectare, uma produtivi-
dade alta para a regiio.

Com a orientagdo da Cotrijui,
Ewaldo Seifer, sécio ha 25 anos da
entidade, passou a investir principal-




mente em alimentagdo para os ani-
mais de leite, que vém registrando
melhoras ano a ano. Dispde de 32 va-
cas da raga holandés, produzindo uma
média de 26 mil quilos do produto por
ano, com uma produtividade entre 10
e 12 litros vaca/dia, sob controle lei-
teiro, de oito cabegas em lactagdo.

Segundo esse produtor, € o setor
leiteiro que atualmente estd garantin-
do a subsisténcia da familia, inclusive
a compra de combustivel para o pre-
paro da lavoura. Assim, ele vai conti-
nuar investindo na alimentagio do ga-
do para continuar melhorando as con-
di¢des de rentabilidade. Faz silagem
de milho, que serve aos animais du-
rante todo o ano. Agora, por exemplo,
estd servindo silagem de aveia de dois
anos de armazenagem. De silagem de
milho ainda tem 20 toneladas, a qual
sO serd usada a partir de margo deste
ano. Mas, em janeiro, esta programa-
da a silagem de mais ou menos 40 a
50 toneladas de milho.

Entre outras novidades na drea de
alimentagdo, Ewaldo Seifer vai inves-
tir na formagdo de pastagens perma-
nentes de capim bermuda, trevo, e ar-
mazenar mais feno de azevém, que
proporciona trés cortes ao ano, acu-

dava para brincar de produtor rural

mulando cerca de 6 toneladas de ma-
téria seca, suficiente para alimentar
quatro vacas durante 100 dias. Por en-
quanto, aproveita as pastagens de ve-
rao, de milheto, crotaldria e sorgo su-
dan, cultivados em consdrcio.

Como produtor integrado da Cotri--
jui, Ewaldo Seifer também mantém
uma pocilga com 10 criadeiras e um
reprodutor, obtendo uma produgao
anual de 166 leitdes por ano. Esses ni-
veis de produtividade, entretanto, de-
verdo aumentar quando estiver em
pleno funcionamento o condominio
hd pouco fundado: a Unido Centena-
ria do Alto da Unido, cujo maior es-
forgo sera direcionado para o aumento
de ganho de peso via melhoramento
da conversao alimentar.

Outra area de trabalho, que tam-
bém poderd dar resultados este ano, é
a piscicultura. Ewaldo Seifer cons-
truiu um agude artificial, onde cria
650 alevinos de carpa hiingara, capim,
prateada e cabega grande. ‘‘Quero
chegar a 1.000 alevinos ainda no ini-
cio”’, revela ele. E finaliza: ‘“Com um
ano de engorda, o peixe pode atingir
até trés quilos®’, calculando antecipa-
damente os lucros que este setor trara
a propriedade.

Seifer deu inicio ao “‘centro de manejo”’, onde o gado fica solto, com comida e dgua d vontade
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Cooperativas de

crédito
ressurgiram
com forga

na década de 80

Este ano sera decisivo para o
credito cooperativo

cooperativismo de crédito

poderd atingir no decorrer

deste ano o tao almejado sta-
tus de institui¢do banciria, possivel-
mente ja com seu banco de cupula. A
previsio ¢ do diretor do Sistema Inte-
grado de Crédito Rural Cooperativo
do Rio Grande do Sul, Pery de Qua-
dros Marzullo. Este podera ser o des-
fecho de uma acidentada trajetdria
histérica, desde que a primeira coope-
rativa foi criada no inicio deste sécu-
lo, na bucélica e colonial cidade de
Verandpolis-RS, com a fundagio da
Caixa Rural de Linha Imperial, ideali-
zada pelo padre jesuita Theodor Ams-
tadt.

Segundo Marzullo, as credis tive-
ram seu apogeu na década de 50, para
10 anos depois entrarem em processo
de desaparecimento, ressurgindo no
inicio dos anos 80, de modo discreto,
mas sempre crescente. Essa realidade
pode ser melhor observada nos Esta-
dos do Sudeste e do Sul do Pais, onde
se localizam 90% delas.

Hoje a situagio é bem diversa da-
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quela, mas o objetivo a ser perseguido
ainda é o mesmo, a saber, poder fun-
cionar com banco muiltiplo, uma vez
que no momento ainda nao dispdoem
de uma compensagio de cheques. E
que, depois da extingdo do Banco Na-
cional de Crédito Cooperativo, a com-
pensagdo ¢ feita pelo Banco do Brasil.

Assim, o crédito cooperativo tem
vivido sua histéria sob as amarras ofi-
ciais, que impdem restrigdes ao seu
funcionamento a partir de normatiza-
¢oes do Banco Central. No Parana,
por exemplo, conforme aponta Nélson
Costa, chefe do departamento econéd-
mico da Organizagiao Central das
Cooperativas do Parana — Ocepar, as
credis sdo tratadas de uma maneira to-
talmente distinta dos bancos. Quando
o sistema tem excesso de dinheiro em

caixa, o Banco do Brasil exige que o
recurso

seja apli-
cado na
institui-
¢ao, mas
quando

as credis precisam de dinheiro, ele
nio as socorre. Além disso, lembra
Nélson Costa, ‘‘embora tenham auto-
rizagdo para captar a poupanga verde,
sdo obrigadas a repassa-las ao Banco
do Brasil™’.

Até 1980 existiam 30 cooperativas
no Parana, com 18.413 associados.
De acordo com o novo modelo de
cooperativismo de crédito rural, ficou
estabelecido que cada cooperativa
agropecudria tera, ao lado, uma de
crédito. Hoje sio 37 cooperativas e
24.279 associados, segundo dados da
Ocepar.

As criticas feitos por Nélson Costa
contra as imposigdes restritivas a agio
das credis encontram a maior resgo-
nancia no Rio Grande do Sul, onde
houve o renascimento do sistema em
1982: nove cooperativas se
para fundar a Cooperativa Ce
Crédito Cooperativo — Cocecrer, ¢
mais tarde o Sistema Integradg g
Crédito Cooperativo, Sicredi. Pery de
Quadros Marzullo acredita que o S;j.
credi-RS ja poderia estar funcionay, da

como banco miiltip]q
POIS POSSUi a cifra
nima de depésitqg
patrimonio exigida a
fa a autorizagig 4.
bancos partic
que é de US$ ;
Ihdes. No fina] 50 ;m‘
que passou, o Sicregp
RS ultrapasgg,, e 1=
montante em do;g sse
Lhdes de délares, oquep.
- I'ES, esela_
rece ele.

Marzullo: ““Queremgs
da tulela do Banco do i
Brasil’

Uniram
ntral de

ulares’



A esperanga das credis recai, neste
inicio de ano, na reunidao que sera re-
alizada pelo Grupo de Trabalho Inter-
ministerial, que podera derrubar os
““ndo podes’’ do Banco Central. No
encontro que o grupo manterd, deverd
ser apreciado o substitutivo apresenta-
do com relagdo ao inciso 8 do artigo
192 da Constituigdo. O substitutivo
foi apresentado em forma de emenda,
endossada pelos deputados Dejandir
Dalpasquale (SC) e Odacir Klein
RS).

O objetivo da emenda ¢ criar me-
canismos que inibam toda e qualquer
possibilidade de perpetragio de falca-
truas, que possam vir a abalar a credi-
bilidade do sistema, por causa da libe-
ralidade do texto constitucional que
permite a qualquer grupo de pessoas
fundar uma cooperativa de crédito. Is-
so significa dizer que o substitutivo é
de fato uma reagdo contra o texto do
inciso 5 do artigo 18 da Constituigao,
onde é normatizada a criagdo de no-
vas cooperativas, sem especificagdo
da sua finalidade: se de produgdo ou
de crédito.

O universo de clientes das credis é
de produtores rurais, que atualmente
proporcionam depésitos de Cr$ 3,5
bilhdes e uma captagdo de poupanga
na ordem de Cr$ 4,5 bilhdes, somente
no Rio Grande do Sul. Esses mimeros
acrescidos do repasse do crédito rural
elevam a soma a Cr$ 40 bilhdes, para
o financiamento da lavoura gaicha,
representando 13% do volume global
de empréstimos para o custeio nas
propriedades rurais. Para Marzullo, é
importante salientar que o crescimen-
to das credis em todo o Pais é muito
recente. No caso do Rio Grande do
Sul, exemplifica ele, em apenas uma
década o Sicredi se coloca mais ou
menos no 20° lugar no ranking nacio-
nal da rede banciria.

Futuro do setor estd na
integracdo comercial

O seter primdrio nacional vem dan-
do mostras de modernizagio, ocorrida
principalmente na ultima década, com
o aparecimento de verdadeiros poten-
tados na economia rural, representa-
dos pelos gigantescos conglomerados
cooperativos surgidos em Sido Paulo,
Parana, Santa Catarina e Rio Grande
do Sul.

Responsavel por 35% da produgéo

Costa: “‘Somos tratados de modo
discriminado’’

agricola no Pais, o cooperativismo
chega a atingir indices de até 60% do
PIB em Estados como o Parana. Mas,
de um modo geral, com uma intensa
participagdo nas atividades agrope-

cudrias, de crédito e de servigos. Esti-
ma-se que o setor fature algo em tor-
no de US$ 14 bilhGes anualmente. Es-
sa cifra deverd aumentar considera-
velmente, tendo em vista que, nas re-
gides principais da produgio agricola,
os investimentos, particularmente na
agroindustria, nos ultimos dez anos,
foram drasticamente reduzidos. Quem
garante isso € Joao Paulo Koslovski,
diretor-executivo da Organizagao
Central das Cooperativas do Parand,
lembrando que o setor, no mesmo pe-
riodo, teve uma redugdo do valor de
seus produtos na ordem de 48%. E ai
que se impde a necessidade do incre-
mento de tecnologia, para aumentar a
produtividade o mais urgente possi-
vel.

A busca de maior produtividade
tem levado as cooperativas a reorien-
tarem seus esquemas e métodos de
produgdo e, principalmente, a traga-
rem programas extensos, minuciosos
e abrangentes da viabilizagdo econd-
mica de alternativas para a agropecua-
ria. A Batavo, em termos de grupo,
pretende dobrar a produgio até o ano
2.000, investindo para isso cerca de
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Rui Polidoro: a terceirizagdo

US$ 275 milhdes, com o que terd uma
receita de US$ 1 bilhdo nos proximos
oito anos. A Cotrijui-RS, também
montou um programa de trabalho, es-
tabelecendo modelos de produgio em
propriedades de 25 a 200 hectares.

O mais importante nisso tudo, cer-
tamente, serdo os investimentos na
agroindustria, que, devido a falta de
recursos na rede bancdria, foram
interrompidos por volta de 1986, re-
corda Jodo Paulo Koslovski. Nesse
sentido, a Ocepar, no Parana, ja tem
descritos 51 projetos atendendo a to-
dos os segmentos da produgio prima-
ria.

De acordo com Rui Polidoro Pinto,
presidente em exercicio da Federagao
das Cooperativas de Trigo e Soja do
Rio Grande do Sul — Fecotrigo —, a
tendéncia no Rio Grande do Sul é de
investimentos regionais. A prdpria
Cotrijui, sua maior filiada, caminha
neste sentido ao desativar sua rede de
lojas e supermercados, a firp de trans-
ferir os recursos para o aprimoramen-
to tecnolégico das propriedades ru-
rais, destaca o vice-presidente, Eucli-

des Casagrande, até porque h4 escas-
sez de recursos, e, antes de se desfa-
zer de um imodvel, a Cotrijuf opta por
vender um estoque de uma drea que
ndo contribui em nada para a evolu-
¢do dos métodos de produgdo dos

cooperados.

Na opinido de Rui Polidoro, as
cooperativas deverdo buscar associa-
¢oes entre si para fazer face a concor-
réncia, que devera se acirrar nos pro-
ximos anos, com a instauragido do
Mercosul e, acima de tudo, para levar
aos cooperados uma qualidade de vi-
da sempre melhor. De outro lado, Po-
lidoro acha que o sistema como um
todo deve fortalecer sua representagio
politica junto aos 6rgdos governamen-
tais, para defender os interesses dos
produtores rurais.

Esse pensamento também ¢é vigente
no Parand, onde o entendimento é de
que o Estado estd dia a dia mais dis-
tante do produtor. ‘A verdade é que o
Estado brasileiro estd falido’* afirma
Jodo Paulo, ‘‘e nio oferece mais
aquelas condigdes de sustentagio da
economia primdria através de aportes
de recursos’. Esta mesma situagio de
desamparo ¢ sentida na drea técnica,
ondvri nao se vé a pesquisa pratica che-
gar as propriedades, levando o siste-
ma a desenvolver sua propria linha de
hovas tecnologias, mais regionaliza-
da, e nio global, como a que vem sen-
do_fe_lta pelo governo. Foi com esse
objetivo que o Grupo Batavo, com-
posto pelas cooperativas de Arapoti
C~astrolanda e Batavo, criou a Funda:
¢do ABC, hoje reconhecida pela co-
mlg,mdade cientifica nacional e estran-
geira.

_Rui Polidoro Pinto chama a aten-
¢ao para outro fato importante: g ter-
ceirizagdao. Essa tendéncia chega com
fc:rga ao mercado, e o cooperativisme
nao poderd dar as costas a esta nova
realidade. O chefe do departamentg
econdémico da Ocepar, Nélson Costa
observa que a terceirizagdo nascey da
discussdo com vistas 4 integragio co-
mercial do cooperativismo. A concly.
Sd0 a que as cooperativas chegaram ¢
que seus custos estdo muito altos, ey,
quanto as margens de, l‘ucros estip
muito baixas. E necessario, portant
partir para um processo de integragy
que enxugue OS custos através d in-
dustrializagdo integrada e atraygg
redugdo de algumas estruturag
prestam setvigos para si mesmag_ %J_e
tando como exemplo, uma cooperat!‘
va que possui transporte Pff)pric:-
“‘nesta atual conjuntura, ndo ¢ mpje
vidvel”. E o que se faz, entio? Tem
que se emancipar esta estrutura, atra-
vés de uma empresa propria, com vi-
da propria, porém com exclusividade



no atendimento da entidade’’, esclare-
ce ele.

Isso € um fato no setor de transpor-
tes, por exemplo. No Parand ja exis-
tem vdrias cooperativas que monta-
ram transportadoras a partir de frotas
proprias.

Esse novo sistema de administrar
também comega a fazer parte das
prestagoes de servigos em geral, en-
volvendo dreas da industria grifica,
restaurantes e até assisténcia técnica,
para que a cooperativa niao tenha um
pesado custo o ano todo, visto que usa
aqueles servigos sazonalmente. Ou-
tros exemplos, cita ele, ‘‘sdo os de-
partamentos técnicos, que custam ca-
rissimo hoje, quando sido profissional-
mente aproveitados no maximo uns
seis meses por ano’’.

‘A alternativa € contratar esses
servigos de terceiros’’, explica Nélson
Costa, ‘‘através de contratos com em-
presas de planejamento’’. Outro as-
pecto que vem sendo implementado
no cooperativismo paranaense € o
treinamento do quadro funcional, num
trabalho bastante intenso junto as coo-

Integragdo comercial: um desafio para o setor

perativas, no sentido de melhorar a
qualidade dos recursos humanos, dos
servigos prestados e, de um modo ge-
ral, do quadro gerencial, objetivando
tornd-las aptas a competir numa eco-
nomia moderna, cada vez mais exi-
gente.

Costa observa que a Ocepar fecha
o ano de 1991 com mais 3 mil pes-
soas treinadas, num universo de 40

mil funciondrios. Isso jd vem sendo
feito hd vdrios anos, diz ele.

A década de 90 certamente vai se
caracterizar por uma mudanga no en-
foque da agricultura, que passara a ser
olhada nao na sua dimensao fisica e,
sim, na sua situagdo econdmico-finan-
ceira, como bem lembrou o presidente
da Fecotrigo. Rui Polidoro acha que a
dimensdo da propriedade serd medida
pela quantidade e qualidade da produ-
¢d0 que o agropecuarista retira da sua
terra, seja qual for o seu tamanho. Foi

praticamente isso que sucedeu ao coo-
perativismo praticado no sudoeste pa-

ranaense, especialmente pela Batavo,
conforme denota o assessor da direto-
ria, Ivan Vinicius Chagas: ‘‘A Batavo
investiu em tecnologia e repassou aos
produtores, a fim de que verticalizas-
sem ao maximo suas atividades, ex-
traindo das propriedades nao menos
do que € possivel, e sempre estamos
buscando novas alternativas para au-
mentar ainda mais as produtivida-
des”’.
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A avicultura nacional, em
pouco mais de duas décadas,
saiu do fundo dos quintais para
~ invadir as mesas dos
brasileiros, japoneses alemdes e
drabes. Ao lado da soja e do
café, € um dos principais
produtos da pauta de
exportacdo, respondendo por
52 % das remessas de carne
para o exterior com 320 mil
toneladas, das quais 85% sdo
adquiridas pela Ardbia
Saudita. A producio brasileira
chegou ao final do ano passado
com mais de 2,6 milhdes de
toneladas do produto contra
pouco mais de 2,3 milhdes de
toneladas em 1990. Na palavra
dos dirigentes do setor, a
avicultura é um segmento com
potencial ainda inexplorado. As
alternativas de rentabilidade
dentro da atividade sdo
inumeras, o que, alids, torna o
empreendimento mais atraente.
Depois da comercializagdo do
frango inteiro, vieram os cortes
especiais e embutidos, entre
outros. No entanto, a
avicultura ainda promete
oferecer mais produtos ao
 mercado. Enquanto isso, as
integragoes entre as industrias
e os produtores florescem e
prosperam, registrando
crescimentos permanentes.
Gragas a esse esforgo, 0 Brasil
jd é o segundo maior produtor
mundial e o terceiro maior
exportador no cendrio
internacional desse tipo de
carne.
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PRODUQI-\O MUNDIAL DE FRANGOS (:I 986/1990)
*MIL/T*

Principais 1986 1987 1988 1989 1980

paises
EUA 6.494 7.075 7.342 7.905 8.468

Brasil 1.620 1.800 1.947 2.084 2.354
URSS 1.620 1.720 1.760 1.820 1.830
Outros 10.507 11.032 11.331 11.350 11.582
Total 20.241 21.627 | 22.380 23.159 24.234

Milhares de avidrios na Regido Sul do Pais, produzem 2,6 milhées de toneladas de carne de frango

Fonte: USDA - Elaboragao ABEF

sucesso das integragdes avi-

colas no Brasil vem compro-

vando que o sistema é econo-
micamente viavel tanto para a indus-
tria quanto para o produtor. E o que
costuma dizer o diretor adjunto da
Cia. Minuano de Alimentos/RS, Italo
Reali. Para ele, as perspectivas sio de
incrementar cada vez mais a avicultu-
ra, a produgdo de carne de frango,
pois trata-se de uma proteina acessi-
vel aos consumidores e que é produzi-
da mais rapidamente.

Assim, a avicultura encontrou o
caminho do seu desenvolvimento
através da criagio de grupos de pro-
dutores integrados a um frigorifico. O
processo se acentuou no decorrer da
década de 60, como conseqiiéncia da
necessidade dos frigorificos de au-
mentar sua produgdo de aves para
atender a demanda crescente da popu-
lagao, cujos hdbitos alimentares esta-
vam mudando da tradiciona! carne
bovina para o frango.

A parceria deu certo. Os beneficios
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Serraria industrial:
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Na regido do Alto Taquari, RS, em 1955 ja havia comercializagdo de pintos

mutuos do sistema de integragao fize-
ram brotar uma nova e atraente alter-
nativa de exploragdo rural, que rapi-
damente contagiou os agricultores,
principalmente na regiao serrana de
colonizagdo italiana, no Rio Grande
do Sul, em fins dos anos 60.

Com o aumento da quantidade de
aves, os problemas sanitirios se avo-
lumaram, ameagando a prépria sobre-
vivéncia do setor. E dessa época a
formagdo de equipes de veterindrios
treinados em manejo e tratamento de
doengas avicolas, coincidindo com a
instalagdo de vdrios laboratérios de
patologia, que deram suporte aos téc-
nicos em campo.

A avicultura inaugurou os anos 70
Jjd com uma imagem de setor “‘com
futuro’’, dando os primeiros passos
como industria, crescendo junto com
as novas integragdes. Foi no mesmo
ano que a Minuano, por exemplo,
criou o Sistema Integrado de Criagdo
de Frangos de Corte, considerado pio-
neiro no Brasil. O Avidrio Minuano
funcionando desde margo de 1955, na
regido do Alto Taquari, ja evoluira
para uma empresa de maior porte e te-
ve aumentada sua produgdo de pintos
de um dia, dai a associagio com pro-
dutores para a terminagéo das aves, O
passo seguinte foi a implantagio de
um abatedouro-frigorifico de aves,
para absorver a produgdo dos integra-
dos, que hoje somam 637 criadores,
534 em Lajeado e os restantes na re-
gido de Passo Fundo.

Na década de 70
comega nova fase
na avicultura
brasileira

Em meados da década de 70, o
Brasil inicia uma nova fase na avicul-
tura com as exportagdes do produto
para o Oriente Médio, levando as em-
presas a modificarem suas plantas d.e
al_:ate para adequa-las aos padrdes €XI-
gidO_S pelos importadores. Os galpoes
dos integrados recebem novos equipa-
mentos, enquanto as industrias pas-
sam a se verticalizar com o objetivo
de ganhar independéncia.

As granjas de matrizes, por exem-
plo, foram dotadas da mais avangada
tecnologia para garantir a sanidade
dos pintos, Os ovos eram transporta-
fios em caminhges especificos; ate 0s
Incubatorios, que eram equipados
com instrumental automatizado de ul-
tima geracio, inclusive alarma Pard
Prevenir falhasg,

A industria da avicultura encer® @
década de 70 dentro de uma realidade
hova de mercado, O *‘milagre brfst
leiro™* deu sinais de exaustdo, © 4U°
Provocou uma diminuigio 40 poder
aquisitivo da populagio, presswnango
ainda mais o setor, ja sobrecarfega®
com o excesso de produgao, M face
de um mercado em retragao. Os f1ig0-
rificos diminuem suas linhas de abate



e passam a excluir criadores menos
eficientes. Empresas fecham suas por-
tas ou sao vendidas, mas, regra geral,
elas sdo obrigadas a se adequarem a
nova realidade do Pais. Muitos frigo-
rificos formam seus proprios plantéis
de frango de corte, para alimentar
suas industrias, juntamente com a ma-
téria-prima fornecida pelos integrados
que resistiram a depuragdo do seg-
mento.

Por volta de 1984/85, as exporta-
¢Oes voltam a crescer, e os integrados
passam a ser disputados pela inddstria
com muito maior intensidade do que
ja ocotrera em épocas anteriores. Essa
nova fase de otimismo atingiu seu pi-
co em 1986, com a decretagao do Pla-
no Cruzado, cuja mdgica foi capaz de
transformar o mercado brasileiro em
comprador.

A euforia que tomou conta do Pais
na época escondia seu males, princi-
palmente o causado pela suspensio
das exportagdes de alimentos, sendo
que o mercado interno nao sustentou,
mais tarde, a falsa demanda, criada
artificialmente pelos bruxos comanda-
dos por Dilson Funaro. Com isso o
Pais perdeu importantes mercados,
com a agravante de que a comerciali-
zagdo global de frangos cresceu 51%
de 1985 a 1990.

0 negacio é de
alto risco,
mas muitos querem
entrar

‘O sistema de integragdo propor-
cionou em 1990 um lucro bruto de
25% a 30% sobre o custo de produ-
¢ao. Hoje esse lucro ¢ em média 10%
sobre o faturamento bruto, de onde
devem sair as despesas de gis,
maravalha, vacinas, saldrios, leis so-
ciais e manutengdo da granja. Se o lo-
te for bom, fica ao redor de 7% de lu-
cro sobre a receita.”” O relato é do
avicultor Frederico Walter Otten, que
aloja em seus galpdes 80 mil frangos
de corte, em Gravatai e Cachoeirinha,
no Rio Grande do Sul. Ele acha que
pior do que este ano, s6 1988 e 1989,
quando as médias de lucratividade fi-
caram entre 4% e 5%.

Otten € provavelmente um dos avi-
cultores que hd mais tempo se encon-
tram na atividade. Sua estréia na avi-
cultura, em 1968, foi orientada pela

Frigorificos se modernizaram

Secretaria Municipal da Industria e
Comércio de Porto Alegre. Construiu
um galpdo modelo ETA para mil
frangos, e foi a luta num mercado ain-
da incipiente. Em 1970 adquiriu uma
granja em Cachoeirinha, com capaci-
dade para 70 mil frangos, que vendia
ao frigorifico que pagasse melhor.

Basicamente o sistema praticado
pela Avipal é o mesmo desde 1985,
isto é, o avicultor ganha de acordo
com sua eficiéncia, embora a respon-
sabilidade dos riscos inerentes a ativi-
dade recaiam sobre os ombros do pro-
dutor na maioria dos casos. ‘‘Hoje al-
guns frigorificos estao _levando em
consideragdo a ocorréncia de proble-
mas involuntdrios na criagdo e nao
deixam o avicultor ser prejudicado”’,
corrige Otten.

Mesmo sendo uma atividade de al-
to risco, na década de 70 muitos agri-
cultores foram atraidos pela promessa
de bons lucros. Os avicultores que
nio conseguiram melhorar a eficién-
cia e elevar a produtividade no decor-
rer do tempo ndo resistiram, tanto
que, ao chegar 1986, persistla'm ape-
nas dois avicultores dos 40 existentes
até entdo. Otten era um deles, e sobre-
viveu porque se abrigou sob o guarda-
chuva das integragaoes.

Hoje o investimento necessdrio pa-
ra um aviario modular de 103m x
12m, ou 1.236 metros quadrados, € da
ordem de US$ 18 mil, que ¢ a parcela
que o agricultor deve dispor ao se in-

tegrar, cabendo a empresa integradora
o investimento necessdrio para o alo-
jamento de um lote de 12 mil aves, ou
seja, US$ 16 mil. Os dados, que fo-
ram fornecidos pelo diretor-adjunto
da Companhia Minuano de Alimen-
tos, Italo Reali, indicam que, com
uma estrutura dessas € possivel pro-
duzir 150 mil quilos de carne de fran-
go por ano, ao prego de US$ 10 centa-
vos o quilo do produto.

Entre outras vantagens, Italo Reali
chama a atengdo para o fato de que a
avicultura se mostrou um fator impor-
tante, assegurando a permanéncia do
agricultor na atividade rural. Os pro-
dutores integrados podem, portanto,
trabalhar com seguranga e trangiiili-
dade, tendo assisténcia técnica gratui-
ta, e a garantia de uma receita a cada
50 ou 60 dias.

Uma
comercializacdo
que ja chega
a USS 3 bilhdes

A exportagdo de cames de aves é
relativamente recente no Brasil, mas
sua importancia so cresceu desde que,
ha 15 anos, as primeiras partidas do
produto foram embarcadas para o ex-
terior. Nesse periodo o segmento ja
acumulou um total de 3 milhdes de
toneladas e arrecadou acima de US$
3,2 bilhodes. A informagao € do presi-
dente da Associagdo Brasileira dos
Produtores e Exportadores de Frangos
— Abef. Plinio David de Nes Filho
esclarece que essa receita significa
1% dos ingressos de divisas carreados
pela drea de carnes, na qual a partici-
pagido do frango é de 52%.

A lideranga das exportagdes de car-
ne, pelo segundo ano consecutivo, foi
abocanhada pelo segmento de aves,
lembra o dirigente da Abef, acrescen-
tando que o ano de melhor perfor-
mance do Pais foi 1985, quando a
participagdo chegou a 19,7% da co-
mercializacdo mundial, contra 14,2%
em 1991. E a causa desse decréscimo
foi o acionamento de politicas de sub-
sidios adotadas pelos Estados Unidos
em 1985, com o langamento do pro-
grama de apoio as exportagdes deno-
minado EEP (Export Enhancement
Program) e o conseqiiente aumento
dos ja existentes subsidios europeus.
Com isso, o Brasil teve, ainda em
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1990, uma perda de mercado de 110
mil toneladas.

Seis anos apos o inicio das expor-
tacoes (1981), objetivando a con-
quista de novos mercados, e diversi-
ficagdo de novos produtos com
maior grau de tecnologia agregada,
o Brasil comegou as exportagoes de
corte de frangos para a Europa. Lo-
go a seguir, em 1983, o Pais conse-
guiu ampliar ainda mais o nimero
de clientes, penetrando nos sofisti-
cados e exigentes mercados do Ex-
tremo Oriente.

Hoje se pode avaliar, conta David
de Nes, o quanto foi acertada aquela
iniciativa. Mesmo com as perdas
ocorridas, por forga do uso de subsi-
dios dos concorrentes nos mercados
de frango inteiro, o Pais continuou a
ocupar destacada posigdo no comér-
cio mundial, pois a Europa e o Ex-
tremo Oriente absorvem atualmente
cerca de 80% das vendas de partes
de frangos produzidas no Brasil.

_ ‘O fato € que, apos a diversifica-
¢do de nossos produtos para o mer-
cado externo, o segmento inteiro,
que detinha a responsabilidade qua-
se que total de nossas exportagoes,
representa hoje 60% de nossos em-
barques, ficando a parte restante,
40%, para cortes de frangos,”’ escla-
rece David de Nes.

Tendéncias mercadoldgicas indi-
cam que, no futuro préximo, esse
perfil serd modificado, com vistas
ao acompanhamento da tendéncia
mercadologica. E para essa tendén-
cia que a industria nacional dirige
sua atengdo, investindo na melhoria
de seus produtos, elaborando uma
infinidade de tipos de cortes de fran-
go.
Quanto a politica de apoio as ex-
portagdes, o dirigente da Abef lem-
bra que o Brasil, muito embora ado-
te na integra todos os principios do
Gatt, que regem o livre mercado,
principalmente a partir do governo
Collor, que tem dado total énfase
para a abertura de nossa economia,
com a tomada de medidas liberali-
zantes, como a redugdo tarifaria, por
exemplo, renuncia ao artigo 18-B,
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que permite aos paises membros
promover restrigdes quantitativas de
exportagdo face a desequilibrios no
balango de pagamento. Além disso,
defronta-se com politicas diametral-
mente opostas, praticadas pelos seus
principais concorrentes em terceiros
mercados, e com barreiras pseudo-
sanitdrias, praticas de cotas de im-
portagao e fixagdo de pregos mini-
mos irreais por parte da Comunida-
de Econémica Européia, para a en-
trada do produto brasileiro.

Mercado interno
nao sustentou
falsa demanda

depois de 1986

O presidente da Abef queixa-se
ainda de que o segmento nao dispde
de programas de apoio a produgdo
destinada ao exterior, especialmente
de subsidios ou até mesmo financia-
mento de exportagdo. ‘‘Pelo contra-
rio, — argumenta ele —, o Brasil
chega a contrariar a maxima inter-
nacional de que ndo se deve expor-
tar impostos. Cada tonelada de fran-
go que exportamos ¢ gravada com
cerca de 6% do prego FOB da mer-
cadoria e impostos diversos contrai-
dos no processo produtivo’. E
mais: diz ainda o dirigente que este
‘¢ um dos principais fatores que
vém comprometendo o dia a dia de
nossos produtos’’.

Por nao dispor de suporte gover-
namental para enfrentar as prdticas
desleais de comércio, de seus
concorrentes, o Pais estd cada vez
mais perdendo fatias de mercado,
duramente conquistadas nos tltimos

o el S e ~ -
Em 91 exportagdes atingiram 385 milhdes de
dolares

quinze anos. Exemplo ilustrativo
dessas perdas, cita David de Nes, €
o fato de que, em 1985 (ano do lan-
¢amento do programa EEP — Ex-
port Enhancement Program, que
subsidia as exportagées america-
nas), a participagio dos trés maiores
exportadores de frango era: )

1°) Franga - 21,8%; 22 Brasil -
19,7%; 3°) EUA - 13,6%. Em 1990,
fundamentalmente devido aos subsi-
dios, a participagdo dos paises pas-
sou a ser: 19) EUA - 24,7%; 2°)
Franga - 17,6%, e Brasil com
142%. _ ,

Assim, a inddstria avicola nacio-
nal vem penando desde o inicio da
Rodada do Uruguai, e com maior
énfase apés o fracasso da Conferén-
cia de Bruxelas, em dezel:nbl'O de
1990. O que se tem visto, diz David
de Nes, é o aprofundamento das ten-
sdes no comércio agricola entre 0s
principais exportadores industriali-
zados, especialmente por causa do
uso agressivo e descontrolado de
subsidios a exportagdo. Os Conéi'
nuos prejuizos aos interesses €o
Brasil, salienta ele, causados Pe]?
incapacidade do sistema multilatera
de lidar de maneira eficaz com ©
impacto das distorgoes provocadas
pelos subsidios, demonstram a ne-
cessidade de uma reforma ur,gegm i

Para o dirigente da Abef, € chega
da a hora de substituir a retorica P&
la pratica e dar sentido aos cOmp _rog:
missos assumidos pelos SIgnataIg’c;_
do Gatt, para que se alcance 959 Jta :
tivos estabelecidos quando da 1ns
lagdo da Rodada do Urugual em
1986, em Punta del Leste; € da.éet-o_-
mada na declaragio do Mlnha 8
Term Review”’, que se ProP¥ s
“‘estabelecer um sistema justo © ro-
tado para o mercado; cumprif Odll);ais
Pésito de efetuar redugdes 2 e
e substantivas em termos d€ apolllor-
protegdo; estabelecer regras e 46
mas fortalecidas e Operacwnals :d
contexto do Gatt’’. Segund® Da\; 1
de Nes, este aspecto é f““dzimenl?e
para as corregoes das distorso%, % e
o Pais enfrenta junto a0 €OMc"
Internacional,



SANIDADE

A medicina avicola nacional tem cara
de Primeiro Mundo

avicultura integrada depende

cada vez mais, para sua sub-

sisténcia, de que os criadores
tenham absoluta tranqiiilidade, em
termos sanitdrios, para a criagdo de
suas aves, com as mesmas tendo o
melhor desenvolvimento, com o mini-
mo de problemas, de preferéncia liv-
res de doengas.

Para isto, as integragdes, juntamen-
te com as associagdes de avicultores,
estio efetuando reunides periddicas
com todos os técnicos das empresas,
para a troca de informagdes referentes
a problemas que porventura possam
ocorrer em areas de interesse mutuo.

Recentemente foram criados comi-
tés de sanidade avicola, cuja finalida-
de é gerenciar sanitariamente toda a
populagdo avicola. Estes comités,
compostos por médicos veterindrios
de diversas empresas, estio empe-
nhados em formular procedimentos
uniformes para as diversas integra-

Muitos medicamentos sao aplicados d dgua

¢oes, com planos de vacinagio e ma-
nejos criatorios idénticos para todos,
pois, como os integrados estdo distri-
buidos no Estado de forma aleatoria,
ha criadores de vdrias empresas numa
mesma area, gerando assim a necessi-
dade de que todos tivessem procedi-
mentos idénticos, usassem as mesmas
vacinas, nas mesmas datas, para que a
medicagdo de um ndo prejudicasse as
aves de outro.

Temos certeza de que estes comités
de sanidade avicola serdo, no futuro,
um dos sustentdculos para a manuten-
¢do de granjas, com absoluta isengdo
de problemas sanitarios.

No artigo que segue, o médico-ve-
terindrio Dagoberto Ostermann faz
uma detalhada exposi¢do dos princi-
pais cuidados que o avicultor deve ter
para ndo se frustrar com eventuais
surpresas negativas na drea da saide
avicola:

COM QUALIDAD
E QUE SE CRESCE
EM CONCEITO.

QUEM UTILIZA,
RETORNA.

SEMENTES FORRAGEIRAS DE INVERNO

Alfafa Crioula, Trevo Branco, Trevo
Vermelho, Trevo Vesiculoso, Festuca,
Cevadilha, Cevada Forrageira, Capim

Lanudo, Aveias, Azevém, Centeio,
Ervilhaca, Tremouco Azul, Pensacola.

oli}ﬁo
— SEMENTES

ESCRITORIO CENTRAL: Rua Vitor Valpirio, 705 - 90.200 - Bairro
Anchieta - Porto Alegre/RS - Fone/Fax: (051) 343-7575

UBS ELDORADO DO SUL: Rua V, 188 - BR 116, Km 284 - 92.990 -
Cidade Verde - Eldorado do Sul/RS

UBS MARAU: Costa do Jacui - Marau/RS

UBS NONOAI: Canhafé - Nonoai/RS
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NOVIDADE

TATIL DEGRAOMESI

MENOR TAMANHO
MAIOR DESEMPENHO
Capacidade de
secagem:

2 MIL SACOS/DIA

TOTALMENTE
AUTOMATICO

METALURGICA
SILOS IDEAL LTDA.

FONE: (0532) 21-0433
PELOTAS/RS

-

SECADORPOR

COMEDOUROS
SUIN
PARA FRANGOS

O Comedouro Pendular
Suin é apresentado em 3
modelos, sendo projetado
para uso em sistema de
alimentagdo manual ou
automatico, tendo como.
principais caracteristicas,
a grande funcionabilidade,
durabilidade e economia.
O silo, que é corpo do
comedouro, é em chapa
galvanizada,
acompanhada de uma

longarina (haste) de ferro,
que tem como fungao _
regular a vazao da ragao.
A base, mais conhecida
como prato, € totalmente
confeccionada em fibra de
vidro, O revestimento da
borda da base é em perfil
de aluminio, servindo de
economizador de ragéo
por evitar o desperdicio.
Destaca-se na ulilizagao
da fibra, além da
durabilidade, a maior
higiene.

Comedouro
Pendular Suin.
Mais uma forga

para sua
produgao

INDUSTRIAL AGRICOLA SUIN LTDA.

®
Fabrica: Rua Francisco Nicodemus, 65
Escritério: Av. Santos Dumont, 7600
Caixa Postal 1266 - Telex (0474) 263
Telefone DDD (0474) 27-1200 (Piloto)
89.200 - JOINVILLE - SC. J
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Sem obha-oba, a avicultura brasileira
é de 5 estrelas

A moderna industria avicola mun-
dial estd sustentada na profilaxia dos
plantéis assim como num eficiente e
bem conduzido planejamento na 4rea
de melhoramento genético.

O isolamento das aves cria condi-
¢Oes para o desenvolvimento da resis-
téncia natural e artificialmente induzi-
da, contra os inimeros e constantes
desafios de ordem sanitéria a que o
animal € exposto durante sua vida.

A avicultura brasileira estd entre as
melhores do mundo, tanto do ponto
de vista zootécnico como do sanitdrio,

gragas aos esforgos conjuntos de em-
presdrios, técnicos e produtores.

Para chegar onde estamos, foi pre-
ciso que as granjas se adaptassem a
algumas condigdes fundamentais, tais
como:

1. Ter um programa sanitirio bdsi-
co, com a orientagiao de um veterind-
rio;

2. Ter o produtor consciéncia dos
problemas ocasionados pelas doengas;

3. Adquirir pintos de incubatérios
idoneos, livres de micoplasma e sal-
monela;

4. Planejar previamente atividades
de fomento, através da comunicagio e
métodos adequados a avicultura;

5. Evitar visitas a granja, a nio ser
em casos muito especiais;

6. Ter na granja depésito de equi-
pamento inicial;

7. Ter caixas-d’dgua para tratamen-
to da mesma, bem como para uso de
medicamentos,

As equipes técnicas tém a respon-
sabilidade de sensibilizar, motivar, ar-
gumentar e programar trabalhos junto
a empresdrios e produtores para que
sejam efetuadas agdes conjuntas.

Isolamento reduz
e até elimina
algumas doencas
infecto-contagiosas

O isolamento dos plantéis ¢ o mé-
todo mais eficiente para conseguir re-
duzir e até eliminar algumas doencgas
infecto-contagiosas, pois representa

Por Dagoberto Ostermarnn*

todos os cuidados, agdes programadas
e atitudes reais, conduzidas para ofe-
recer um melhor ambiente para as
aves.

Desta forma, relacionamos alguns
aspectos, como: ) 1

1. Localizagao das granjas e avia-
rios;

2. Identificagdo das correntes de ar;

3. Qualidade da dgua para bebida;

4. Estrutura dos solos;

5. Existéncia ou criagdo de dreas de
reflorestamento.

Outras medidas de controle.devgm
ser tomadas, tais como, vacinagao,
medicagdo preventiva e monitoriza-
¢do das matrizes, para detectar even-
tuais transmissdes verticais, tendo'em
vista que, apesar de um excelente iso-
lamento das aves, ainda continuamos
correndo o risco de eventuais conta-
minagdes por via drea, por portadores
ou vetores de dificil controle. Para
um bom isolamento devemos atender
aos seguintes procedimentos: 1

1. Cercar a rea em torno dos gal-
pdes e ndao permitir a.entrada de pes-
soas estranhas ao servigo;

2. O pessoal envolvido com “t“;z
granja deve evitar a visita a ouSIrn =
granjas, mesmo que sejam da me
empresa; o

g. Nﬁc’n permitir que 0S .funclonar;(l)i
que trabalham nas granjas posst b
ou criem aves que nao estejam s
controle da empresa;

4. Os veiculos, seu
ajudantes sio fontes de ¢
de doengas, portanto na
acesso aos galpoes;

5. Estes veiculos devem Sef €&
fetados ao entrar e sair das granjas;

6. Proteger os galpdes contra aden-
trada de aves silvestres, qué P° ef_"
ser portadoras ou vetores de doeng:asl,

7. Fazer um programa de controie
de roedores;

8. Fazer um controle d
(moscas, mosquitos, etc.); )

9. Evitar a aproximagdo de caes €
gatos aos galpoes;

10. Faierpins,talagées adquadas
para destinar as aves mortas, tals cO-
mo fossas sépticas ou incineradores.

s motoristas €
disseminagao
o devem ter

r desin-

e insetos



11. Utilizar o programa “‘all in, all
out”’ ou *‘tudo dentro, tudo fora’’;

12. Quando nao for possivel o pro-
grama proposto no item acima, alojar
as aves em galpdes que tenham pelo
menos 100 metros de distiancia entre
eles, manejando as aves mais jovens
antes das mais velhas;

13. Ao retornar de visita a granjas
vizinhas, ndo entrar na granja de ori-
gem sem antes tomar banho e trocar
de roupa.

Uma boa limpeza
pode remover
até 95%
da contaminacao

Para realizar uma desinfecgdo efi-
caz € importante uma boa limpeza dos
galpdes, pois grandes quantidades de
matérias orginicas podem reduzir a
eficiéncia ou até inativar alguns de-
sinfetantes.

Apos uma boa limpeza, que pode
remover até 95% da matéria contami-
nante, € importante:

a. Retirar todas as sobras de ragio
dos comedouros e silos.

b. Remover, lavar, desinfetar e ex-
por ao sol todos os equipamentos;

c. Retirar a cama,;

d. Varrer, raspar ou, quando possi-
vel, usar vassoura de fogo nas telas,
tetos, paredes, silos e calgadas;

e. Capinar e recolher pedras e entu-
lhos numa faixa de 10 metros ao redor
do galpido;

f. Combater ratos e moscas;

g. Lavar com dgua (sob pressio) e,
se possivel, com sabio ou detergente,
na seguinte ordem: silos, telhados,
calb.ros, tesouras, encanamento, telas,
cortinas, pisos, postes e parte externa.

Ap6s a limpeza e a lavagem, deve
se procefler a desinfecgdo, atendendo
aos seguintes passos:

a. Consultar um veterinario para o
mesmo indicar o desinfetante apro-
priado;

b. Diluir o produto conforme reco-
mendagio do fabricante ou do veteri-
nério responsével;

c. Fechar portas e cortinas dos gal-
poes; »

d. Pulverizar a solug@o desinfetan-
te, procurando atingir todos os pontos
do galpdo, comegando pelos fundos e
terminado pela frente;

e. Apés a desinfecgio, manter o

avidrio fechado por 24 horas;

f. Pulverizar com solug@o desinfe-
tante a uma distiancia de 10 metros em
torno do galpio.

Concluida a desinfecgao, € preciso
colocar cama nova, montar os equipa-
mentos jé lavados e desinfetados, reti-
rar as instalagbes fechadas e sem uso
por aproximadamente dez dias e, fi-
nalmente, revisar todo o equipamento
um dia antes da chegada dos pintos.

Agua — No dia programado para a
chegada dos pintinhos, os bebedouros
devem estar limpos e com agua fresca
e de boa qualidade. o

A dgua tem uma fungdo muito im-
portante, pois constitui 85% do peso
do ovo, 80% do peso do .pmtmho,
85% do peso do pinto de 7 dias e 55%
do peso de um frango adulto.

Cama — O retiso de cama € uma
pratica comum em nosso meio devido
as dificuldades de consegui-la.

A cama mais comum ¢é a de

maravalha ou cepilho de madeira, que
deve ser usada nova, pelo menos nos
circulos de protegdo. A cama a ser
reutilizada deve sofrer uma queima
das penas e ser tratada com cal na
proporgdo de 8kg para cada 120m? e,
pelo menos de seis em seis meses, de-
ve ser renovada, procedendo-se uma
limpeza e desinfecgdo geral dos gal-
poes. )
Vacinas — Sdo medicamentos cu-
ja finalidade € prevenir doengas. Os
programas preventivos das granjas
podem ser aplicados via vacinagao,
ou nio, de acordo com a intensidade
das agressoes que as aves sofrem no
meio onde se encontram.

A vacina é um produto biolégico, e
por conter Organismos Vivos ou mor-
tos, virus ou bactérias € capaz de esti-
mular a formagdo de anticorpos, que
por sua vez atuardo como antlgen(?s:

Métodos de vacinagdo — Yarlos
métodos de vacinagdo sdo utilizados
na avicultura industrial, com a final!-
dade de proporcionar uma dose efeti-
va de vacina a cada ave.

As vacinas podem ser administra-
das nas formas individual (injetdvel,
ocular, nasal e membrana da ave). ou
massal (dgua de bebida e nebuliza-
¢do).

O método de administragdo de va-
cinas via dgua de beber € o mais_ em-
pregado na avicultura. Econém{co e
pritico, é o que apresenta maiores
vantagens, porém ¢ o menos confid-

vel, pois estd sujeito a muitos erros.
Quando da utilizagdo deste método,
atengdo especial deve ser dada aos se-
guintes itens:

— Volume correto de agua, para
que a maioria das aves beba o virus
vacinal. A quantidade de vacina a ser
preparada varia em fungdo da idade
das aves. Entretanto, observar a se-
guinte dilui¢do para cada 1.000 aves:

1-4 semanas: 7 a 10 litros;

4-8 semanas: 20 litros;

+ de 8 semanas: 10 litros.

A quantidade de agua empregada
varia de acordo com a temperatura
ambiente, o tipo e o espago de bebe-
douros, o jejum hidrico, as condigbes
ambientais gerais e a qualidade da ra-
¢do fornecida as aves. Para que a
grande maioria das aves beba a agua
com vacina, é necessirio que haja es-
pago de bebedouros suficiente para
elas e que se faga um jejum hidrico de
uma a duas horas, antes da vacinagao. -
O corte no fornecimento de agua esti-
mulard a sede das aves e fara com que
procurem um bebedouro.

O processo de vacinagio deverd le-
var aproximadamente duas horas e se-
ra melhor realizado durante o periodo
da manha. Se as aves estiverem de-
morando mais de duas horas para in-
gerir a dgua vacinal, rever a quantida-
de de dgua utilizada e as horas de je-
jum hidrico.

E importante a adigio de leite des-
natado em p6 na agua vacinal, antes
da diluigdo da vacina. As proteinas do
leite serdo capazes de neutralizar resi-
duos de desinfetante, e também prote-
gerdo o virus da pressdo osmotica,
que € um choque fisico causando pela
diluigao do virus num grande volume
de agua.

Técnicos alertam:
vacinagao é
preventiva

e nao curativa

E bom lembrar que os desinfetan-
tes agem sobre os virus, sendo, por-
tanto, prejudiciais ao sucesso do pro-
cedimento. Assim, o meio aquoso ndo
devera conter nenhum principio ativo,
especialmente cloro, comumente usa-
do no tratamento da dgua nas granjas.
E conveniente que os bebedouros se-
jam lavados apenas com o liquido da
vacinagao.
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Nebuliza¢io — De maneira geral,
0 método de nebulizagio é usado no
controle de doengas respiratérias.
Nomalg;ente, esta via ¢ empregada
nas vacinagdes de refor¢o. E um mé-
todo bastante eficaz com relagao ao
estimulo da imunidade local, uma vez
que atinge diretamente as vias nasal e
bucal e a conjuntiva ocular. Como o
estabelecimento da imunidade é pro-
cessado de maneira rdpida nos tecidos
respiratorios, este € o método de esco-
lha para casos de surtos. E necessirio
vacinar lotes vizinhos aos lotes pro-
blemadticos.

Existe uma grande variedade de

equipamentos para a aplicagdo deste .

método, sendo importante que se si-
gam as recomendacdes do fabricante
da mdquina, e também que estes as-
persores sejam usados apenas para
vacinagdes.

O tamanho da gota vacinal é extre-
mamente importante, visto que ha
uma correlagio indireta entre o tama-
nho da gota e a penetragdo do virus
no trato respiratério. Quando traba-
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Correto manejo sanitdrio ¢
garantia de lucro

lhamos com gota fina, haverd uma
maior penetragao do virus no aparelho
respiratério superior e uma melhor
protecdo, mas o risco de reagdes pos-
vacinais é também maior. E recomen-
davel que se misture a vacina com o
diluente apropriado e dgua destilada.
O diluente apropriado consiste em

uma solugdo de glicerina, cuja fungio
€ uniformizar o tamanho das particu-
las vacinais e facilitar a distribuigdo
do virus pelo plantel.

De maneira geral, as recomenda-
¢Oes para uma boa vacinagao sio:

— Treinar o pessoal para que este
saiba manejar o pulverizador;

— Fazer a vacinagdo de preferén-
cia durante o periodo da manha;

— Preparar a vacina com diluente
adequado e dgua destilada;

— Fechar as cortinas do galpio e
desligar a ventilagdo. Em granjas
abertas, ndo vacinar havendo vento;

— Ligar o aparelho e caminhar
Ientamente entre as aves, fazendo
com que o jato de particulas ndo as
atinja diretamente. Em galpGes gran-
des, € melhor trabalhar simultanea-
mente com duas mdquinas;

— Apds a vacinagdo, manter as
cortinas fechadas e os ventiladores
desligados durante 30 minutos;

A vacinagdo por nebulizagio ¢ um
método excelente na prevengao de
doengas respiratorias e apresenta um
custo de aplicagdo bastante baixo, po-
rém em aves infectadas por micoplas-
mas e coliformes, poderdo ocotrer re-
agoes pos-vacinais de carater respira-
torio indesejdveis.

Este método de vacinagdo € indica-
do na prevengio da doenga de New-
castle e da bronquite infecciosa. Du-
rante sua execugao € recomendado
que se proteja os olhos do aplicador
com madscara ou Oculos especiais, vis-
to que o virus da doenga de Newscas-
tle pode causar conjuntivite no ho-
mem. |

Via ocular-nasal — E o sistema

PROPRIEDADES DE ALGUNS DESINFETANTES
Propriedade Cloro lodo Fenol Amonia Formol
4 aria
Bactericida + + + + +
Bacteriostatico - - + + +
Fungicida - + + +- +
Virucida +- + + +/- +
Toxicidade + + + +
Atividade com 4+ + + +++ +
matéria organica
Estabilidade + + +4+ +++ =
Corrosividade + + + = e +
Irritacéo + + +++ - +++4+
Odor +++ - +444 - ++++
Nivel em ppm 200 100 1000 250 variavel
recomendado a a a a
250 150 10000 500
(+) = grau de afinidade




de vacinag@o mais confidvel.

Recomenda-se dispor de pessoal,
treinado, seguindo um bom progra-
ma de manejo das aves. Nesta vaci-
nagdo, utiliza-se um conta-gotas ca-
librado para 0,03ml. A vacina é adi-
cionada ao diluente, e instila-se uma
gota desta preparagao no globo ocu-
lar ou fossa nasal da ave. E necessa-
rio que a vacina seja absorvida apos
a instilagdo. Uma pessoa bem trei-
nada € capaz de vacinar de 500 a
600 aves por hora, utilizando este
método. Seu uso € recomendado nas
vacinagoes contra doenga de New-
castle, bronquite infecciosa e doen-
¢a de Gumboro.

Via membrana da asa — Deve-
se conter a ave, introduzindo o esti-
lete no frasco da vacina, certifican-
do-se de que ambas as agulhas este-
jam umedecidas. Punciona-se, en-
tdo, a membrana da asa de dentro
para fora.

A vacinagido se completa quando
as fendas das agulhas ultrapassam a
membrana da asa. Entretanto, deve-
se evitar atingir vasos sangiiineos,
0Ss0S, penas ou musculos.

‘A vacina “‘pega’’ quando ocorre
a inflamagdo no ponto de aplicagio.
Normalmente, aumenta nos 5 dias
subseqiientes a vacinagio e termina
com a formagdo de uma crosta. E
preciso revacinar as aves que nio
mostrarem tais reagées.

Injetavel — A técnica adequada
de aplicagao do produto é essencial
para assegurar um maior nivel de
imunidades e para minimizar as re-
agoes locais. As agulhas devem ser
trocadas a cada mil aves. E impor-
tante usar agulhas e equipamentos
desinfetados, pois quando contami-
nados podem dar como resultado
formagdes de abcessos, devido a
presenga de bactérias, e redugio da
resposta imune a vacina.

Eficiéncia da
vacina
depende do
tamanho da gota

A vacinagdo subcutinea deve ser
feita em algum ponto na metade da
distincia entre a cabega e a base do
pescogo da ave.

Levantar a pele com os dedos po-
legar e indicador, e inserir a agulha

por baixo dela, em direg¢do a base do
pescogo. Evitar injetar a vacina den-
tro da pele, tecido muscular, vérte-
bras cervicais ou na base da cabega.

Intramuscular — A aplicagao
da vacina intramuscular, outra mo-
dalidade, deve ser feita na regiao
onde a massa muscular € maior.

Inserir a agulha neste ponto, de-
positando a vacina dentro da capa
muscular superficial.

Evitar os ossos ou introduzir a
vacina muito profundamente dentro
do musculo peitoral, ou dentro da
cavidade toraxica.

Uma adverténcia: ¢ possivel ha-
ver reagbes pos-vacinais. Estas re-
acoes podem incluir inflamagdo no
sitio da infecgdo, granulomas, rigi-
dez do pescogo, inflamagido da cabe-
¢a, falta de apetite transitoria e desi-

dratagao. As reagdes podem se agra- -

var, se forem usadas técnicas inade-
quadas de vacinagao.

O momento de vacinar somente
podera ser definido com precisio,
quando alicergado em um bom, pra-
tico e permanente programa de
acompanhamento soroldgico.

O conhecimento e acompa-
nhamento das condiges sanitarias e
imunoldgicas das aves, tanto os pin-
tos de um dia quanto os frangos, é
fundamental para o bom desempen-
ho do empreendimento. Para isso
existe a monitoria bdsica, cujo obje-
tivo maior € dispor de informagoes
gerais das condigOes sanitdrias e
imunoldgicas das aves durante o pe-
riodo de criagao. Assim, devemos
conhecer situagoes como:

— Grau de posititividade para
doengas transmissiveis via ovo (mi-
coplasmoses, salmoneloses, espe-
cialmente);

— Grau de imunidade passiva pa-
ra doengas como Gumboro, bron-
quite e Newcastle;

— Grau de contamifagio bacte-
riana e fungica em pintos de um dia;

A partir deste conhecimento, a
monitoria permite estabelecer es-
quemas de vacinagdo adequados as
aves.

Podemos também, através da mo-
nitoria, avaliar indiretamente a qua-
lidade das vacinas e vacinagdes em-
pregadas. Neste sentido, sao impor-

CABO FLEXIVEL

Com o cabo flexivel da nova FR 106, vocé poda drvores frutiferas, ornamentais e
cercas vivas com a mesma agilidade que trabalha arrozais, canais de dgua, aterros,
jardins e pragas. E ndo ¢ s esta novidade que vai facilitar a sua vida. O motor vem
adaptado em uma almofada costal anatdémica para dar mais seguranc¢a e conforto em
usos prolongados. Conhega a ultima palavra em rogadeiras no seu revendedor Stihl.

AROCADEIRA QUE POE
O SEU TRABALHO LA EM CIMA

STIHL
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tantes a andlise e discussiao de todos
os dados colhidos nas granjas, a fim
de que estes sirvam para tomada de
decisio imediata e fagam parte de
um banco de dados para decisdes
futuras.

A saiide
do plantel precisa
ser checada
dia e noite

A monitoria € realizada através
de exames efetuados de forma cons-
tante e a intervalos predetermina-
dos, em uma amostragem de aves,
locais, salas, mdquinas, etc. Estes
exames mostrardo o estado sanitirio
e de imunidade do plantel em ques-
tao.

Coleta de amostras — Deve-se
tragar um programa prévio, apds
discussio e, se necessario, assesso-
ramento técnico externo, levando
em conta as caracteristicas de cada
empresa e regido.

Exames mais usados — Além
da} monitoria bésica usada para ma-
trizes e incubatdrio, que é o primei-
IO passo para definir o status sanitd-
ro e imune dos pintos de corte, re-
comendam-se os exames de Soroa-
glutinagdo Répida e em Placa
(S.RP). Aplicagdes: salmoneloses,
micoplasmoses. Além disso devem
ser observados;

Soroaglutinagio Lenta em Tubo
(SAL), para a salmonelose; Agar
Gel Precipitagio, cuja finalidade ¢
auxiliar no diagnodstico dos casos
suspeitos de virose (artrite viral,
Gumboro, bronquite infecciosa,
etc). Hd também o Virus Neutraliza-
¢do (VN), cuja utilidade é a de ser-
vir de apoio ao acompanhamento
sorolégico e a elaboragio do diag-
nostico de doengas, como Gumboro,
bronquite infecciosa, etc. Outro exa-
me € o de Emaglutinacéo e Inibicio
da Emaglutinagio.

Aplicacdes: diagnostico e moni-
toria soroldgica para enfermidades
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Observagdo e coleta de amostras ajudam a manter a saide do plantel

provocadas por agentes hemagluti-
nantes, como Newcastle, EDS-76,
influenza, micoplasmoses.

Esta prova pode estimular os ni-
veis de protegao obtidos apds vaci-
nagdes, e é também um teste confir-
mativo para reagdes falso/positivo
em SRP para micoplasmoses. E, fi-
nalizando, recomenda-se também o
Exame de Elisa, aplicado no apoio
ao diagnostico e acompanhamento
soroldgico para viroses em geral.

Conhecimento
técnico é essencial
para a interpretacdo
dos resultados
Regras basicas — Deve-se partir
de um planejamento prévio da cole-
ta de amostras, observando taman-
ho, intervalos da coleta, envio, con-
servagao e exames solicitados. A is-
S0 o avicultor deve adicionar infor-
magoes complementares sobre o lo-
te, tais como, idade, linhagem, es-
quema de vacinagdo e historico cli-
nico geral das aves em terminagio.

A organizagdo dos resultados
acumulados durante a observagio e
a coleta de informagdes pode ser
uma ferramenta eficaz para a toma-
da de futuras decisdes. Esses resul-
tados devem ser cuidadosamente re-
cuperados e analisados a curto e
longo prazos.

A participagdo efetiva da expe-
riéncia da equipe, intuigdo e conhe-
cimentos técnicos sdo elementos es-
senciais para a discussao e Interpre-
tagdo dos resultados. E, uma vez co-
locada a monotoria bdsica de frango
de corte, ¢ necessario que as deci-
sdes tomadas pelo grupo partam da
composi¢do de um pré-programa,
que deverd ser cumprido integral-
mente.

*Médico-veterindrio/Samrig



Juan Carlos Serra, da Sadia, estd empenhado num amplo projeto para estimular carcagas com até 2cm de

espessura de toucinho

Uma boa carcaca de
suino vale 10% mais

O frigorifico Sadia de Concoérdia,
em Santa Catarina, é mais um adepto
da tipificacao de carcagas, no Brasil.
As carcagas suinas tém agora pregos
variaveis, dependendo da relagdo
toucinho/peso. De acordo com o dire-
tor da drea agropecudria da Sadia
Concordia, Juan Carlos Serra, que
também ¢ diretor da unidade Sadia
Agropastoril Catarinense, uma carca-
¢a ideal tem espessura de toucinho de
até 2cm e pesa cerca de 78kg. Com
estas caracteristicas, ela é remunerada
com pregos até 10% mais altos.

Em média, os animais abatidos no
frigorifico passaram a valer 3% a
mais, desde a implementagdo da tipi-
ficagdo de carcagas, mas esse indice
tende a crescer, na avaliagdo de Serra.

““A tipificagdo € um incentivo ao
produtor, para que ele busque aprimo-
rar cada vez mais a sua criagdo, ob-
tendo animais que atendam a tendén-
cia mundial do mercado consumidor,
que exige carne menos gordurosa.”’

Por enquanto, a tipificagdo estd
sendo feita manualmente, mas a em-
presa ja adquiriu um equipamento da
Nova Zelandia, que, acoplado ao
computador, mede eletrénicamente a
espessura do toucinho e os demais da-
dos da carcaga.

¢

A Sadia abate, atualmente, 3.200
animais/dia. Ao longo do ano, sdo in-
dustrializados entre 750 mil e 780 mil
animais. Deste total, 93% sdo prove-
nientes de granjas proprias ou dos es-
tabelecimentos de criadores integra-
dos. A Sadia é responsivel por 15%
do total de abates de suinos no Pais.

Excesso de calor é
veneno para aves

As altas temperaturas podem cau-
sar grandes prejuizos aos avicultores.
Exemplo disso € o que aconteceu re-
centemente no meio-oeste de Santa
Catarina e norte do Rio Grande do
Sul, na drea abrangida pela /_\ssocia-
¢do dos Avicultores do Meio-oeste
Catarinense. O forte calor registrado
em outubro matou mais de 16 mil
aves em idade de abate. Casos como
este nio sdo raros, principalmente em
regides de grandes variagoes de tem-
peratura.

Para aliviar um pouco essa dor de
cabega, o Departamento de Enge-
nharia Agricola da Universidade Fe-
deral de Vigosa desenvolveu um siste-
ma automatico para o resfriador adia-
batico (evaporativo) de aviarios. Com
algumas adaptagdes, substituindo al-
guns materiais, 0 equipamento pode
ser feito pelo proprio criador.

O principio de funcionamento €
simples. Trata-se de um ventilador
instalado dentro de uma caixa cujas
paredes verticais sdo formadas de ma-
terial poroso irrigado. O ventilador
forga a passagem do ar por este mate-
rial e o empurra para o interior de um
tubo perfurado na parte superior do
aviario.

Também fazem parte do sistema
um termostato e um umidostato. O
equipamento € capaz de manter o gal-
pdo numa temperatura de cerca de
232C, com umidade do ar nao supe-
rior a 80%.

No protétipo, o material poroso
usado na caixa constituiu-se de tiras
de madeira (usadas em embalagens de
mercadorias frageis). O tubo utilizado
foi de polietileno, com 62cm de dia-
metro, fabricado sob encomenda pela
Casp. O umidostato, também fabrica-
do sob encomenda, serve para contro-
lar automaticamente a umidade do ar
no interior do aviario.

Para obter maiores informagées so-
bre o resfriador, entrar em contato
com Paulo Giovanni de Abreu, no
Departamento de Engenharia Agrico-
la da Universidade Federal de Vigosa,
pelo telefone (031) 899-2921.

NI
M0V

Universidade de Vigosa/MG, desenvolveu inédito
resfriador para o criatério de aves
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A GRIBUSINESS

Os efeitos da safra 92 sohre a economia

s vésperas da colheita da safra

de verdo, nota-se que as ex-

pectativas no meio agricola e
industrial voltam a ser um pouco mais
favordveis em termos de produgio e
desenvolvimento agroindustrial, A
medida que as condigdes climaticas
favorecem uma safra razoavel para o
Pais em 1992, as proje¢des de ativida-
des agroindustriais no interior dos Es-
tados vao se multiplicando e favore-
cendo a manutengao do emprego, a
arrecadagao de impostos e, principal-
mente, a competitividade dos produ-
tos brasileiros no exterior. Mas o
grande beneficiado devera mesmo ser
0 governo, ja que uma boa safra agri-
cola tem impacto positivo na balanga
comercial do Pais, no caixa do gover-
no, na inflagdo, etc. Sem diivida, ele
acorda tarde para os beneficios que a
agricultura lhe traz, caso contrério po-
deriamos constatar uma safra proxima
a 70 milhGes de toneladas. Porém ain-
da em tempo proporcionou ao produ-
tor alguns beneficios que incentiva-
ram o plantio desta safra de verdo.
Agora as atengdes se voltam para a
comercializagdo. Com uma safra ra-
zodvel e uma recessio ainda em, anda-
mento, nota-se que ha um futuro pro-
Ximo muito salutar aos pregos dos
produtos agricolas considerados de
mercado interno, tendo-se apenas al-
guma expectativa de bom desenvolvi-
mento para as lavouras de exportagio
devido a tendéncia de recuperagao da
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demanda mundial.

A safra 92, em torno de 65 milhoes
de toneladas, certamente ndo pode ser
considerada uma vitéria do governo,
mas, sim, resultante de uma condigio
climitica favordvel, que vem tornan-
do uma realidade os bons niveis de
produtividade. O pacote agricola go-
vernamental chegou tarde para a
maioria dos Estados da regido Centro-
Sul. Ele afetou uma maior parcela de
produtores da regiio Centro-Oeste,
endividados e com sérios problemas
de negociagdo com o Banco do Brasil.
Neste caso, as medidas tomadas para
renegociagao das dividas dos produto-
res resultaram em uma melhor drea
plantada com soja e algodio, princi-
palmente, nestas regides. O plantio da
safra 92 acompanhou o ritmo dos
mercados, ou seja, os bons pregos do
milho, o fraco mercado da soja, o in-
centivo psicolégico do algodio, o
bom mercado do arroz, durante o ano
de 1991. Agora teremos uma safra re-
corde de milho, uma boa produgio de
arroz e de algodio e uma safra apenas
razoavel de soja. Contudo nio se pode
comparar as duas ultimas safras de
graos com a que serd colhida em
1992, ja que tanto na de 89/90 como
na de 90/91, o Pais registrou fortes
prejuizos com estiagens nas regioes
Sudeste e Sul. Em 1992, a conclusao
mais légica é que teremos uma safra
normal, ndo excepcional, o que na
verdade ja deveria ter sido registrado

pelo menos em 90/91.

Com resultados mais satisfatorios,
muitos pontos serdao favordveis a eco-
nomia e principalmente ao governo.
Com a recessdo interna e uma maior
produgdo de graos para exportagao
torna-se mais facil a obtengédo de sal-
dos comerciais externos, e as necessi-
dades de alteragdes bruscas na politi-
ca cambial reduzem-se. Mas nao ape-
nas as exportagdes de grios sdo favo-
recidas. Os seus subprodutos e os
efeitos de redugido de custos na pecua-
ria certamente colaborarao para a ma-
nutengdo do comércio brasileiro com
o resto do mundo. Depois destes bons
frutos, o governo pode sinalizar uma
inflagio com menor pressao dos pre-
gos agricolas, devido a melhor oferta,
além de colaborar na causa da infla-
¢do, que é o déficit publico, ja que
tendera a arrecadar mais no interior
dos Estados. Abre-se espago também
para uma situagao de retragdo da re-
cessdo devido as melhores condigoes
de abastecimento interno e caixa go-
vernamental. Politicamente o governo
ganha pontos com uma boa safra,
principalmente nas regides de Centro-
Oecste do Pais, onde houve o maior fq-
vorecimento nas negociagdes das di-
vidas dos produtores e na sumadria ex-
tingio da regionalizagdo dos pregos
minimos.

Cabe apenas ressaltar que, a partir
deste més, comega outra fase d|.f1c1l
para produtores e governo, ou seja, a
comercializagio da safra. Com a des-
regionalizagdo dos pregos minimos, 0
governo deverd sofrer um desencaixe
muito além do programado. O Banco
do Brasil ja sinaliza juros da ordem de
24% mais TR para o crédito de co-
mercializagdo da safra 92, pratica-
mente o dobro do custeio, e incompa-
tivel com uma produgdo que tende a
manter pregos estdveis, em termos rée-
ais, durante todo o ano. Esta parece
ser a grande duvida para o agricultor
neste inicio de colheita, ou seja, exis-
tirio recursos para a comercializagao
ou o governo simplesmente deixard 0
mercado trabalhar por si sé.

Silmar C. Miiller




PSI: a média nacional em 91 foi de USS 4.029

Crise ndo atinge animais de qualidade

comercializagdo de animais

no ano passado, em todo o

Brasil, acompanhou de perto
as tendéncias da drea econdmica,
sem, contudo, registrar significati-
vas diferengas entre as pragas. Em
linhas gerais, de abril a agosto, o
mercado se comportou bem, ao con-
trario dos meses seguintes, persistin-
do assim até o momento. Porém, a
constatagao nao pode ser aplicada a
animais de qualidade, que atingem
um segmento diferenciado de pe-
cuaristas, menos afetados pela crise.
Foi dentro desta fatia que ocorreu o
que se pode denominar de leildo dos
leiloes, entre todas as ragas e espé-
cies, com o remate do Haras Rosa
do Sul, do empresario Matias Ma-
chline, criador de puro-sangue in-
glés (PSI). A venda de 28 animais,
no dia 4 de julho, registrou um mon-
tante de Cr$ 228,7 milhdes, propor-
cionando também a maior média na-
cional: Cr$ 8,0 milhdes. E, por falar
em média, o PSI perdeu apenas para
o mangalarga, alcangando US$
4.029 contra US$ 4.466.

Eqiiinos — O responsdvel pelos
leildes da Pro-Turfe — especializa-

da em vendas de PSI — Agllalig
César Bernardi, afirmou que T
guiu as tendéncias do§ anos ante 9
res. No entanto, O animal de qutzlala-
dade continuou com seu valor a e
lizado, fato que ndo ocorret cor;llive-
valos de padrao meédio, que s

laram por baixo.

Nadpa menos do que 80?53 do met-
cado nacional de eqiiinos € de mal}:
galarga, 0 que lhe rendeg, natura‘_
mente, a primeira colocagao em rr:lt?
dia nacional. Djalma B.de Lima, di-
retor da Programa Remates, com 01~
to escritorios cspalh.ados por Sdo
Paulo e Parana, acredita que eﬂstabc_o-
locagdo do mangalarga, em am 1(tlo
nacional, é devida ao trabalho de
muitos anos. Apenas com essa raca,
o escritério negociou quase US$

700 mil.

Mas nem s6 de mangalarga vive a
Programa. No caso de gado de cor-
te, com a raga simental forarp ar-
recadados cerca de US$ 500 mil, so-
mando ainda bons negocios com 0
4rabe, o holandés, o jersey e 0 nelo-
re.

Expointer — Ja no Rio Grande
do Sul, a esperanga dos leiloeiros

era ‘“‘lavar a égua’’, com os leiloes
da Expointer. Alguns especialistas
chegaram a prever um volume de
capital acima de Cr$ 1,5 bilhdo, o
que acabou indo por dgua abaixo,
nao chegando sequer a Cr$ 750 mi-
Ihces. Um dos leiloeiros que acerta-
ram a previsao foi Fausto Crespo.
Ele afirmou que a mostra interna-
cional decepcionou a todos, sendo
considerada, por unanimidade, a
pior jornada do ano. Na visio de
Crespo, o mercado precisa ser aces-
sivel a um elevado numero de cria-
dores, sem valores recordes, que eli-
minam muita gente, como no caso
do crioulo. (Em dezembro ultimo, o
garanhdo BT Utrillo saiu por US$
65 mil, adquirido por Antonio Ma-
ciel, do Parana.)

Gado leiteiro — O avango do
pardo suigo para outros centros, co-
mo Minas Gerais, Bahia, Parana,
Rio Grande do Sul e Santa Catarina,
e a interiorizagao dos leildes nos Es-
tados paulista e catarinense foram
os dois grandes fatores que deram a
raga o primeiro lugar nacional em
valores médios: US$ 3.212. Segundo
Virgilio Eustaquio da Silva, presi-
dente da Associagao Brasileira de
Criadores de Pardo Suico, em 89 ha-
via 217 criadores. Em apenas trés
anos saltou para 712 associados.
““Tivemos uma oferta de animais in-
teressante, passando de 12 leilGes
em 89, para 20 em 91. No primeiro
pregao que fizemos em Goids, no
ano passado, a média andou perto
dos US$ 4 mil.””

O carro-chefe nas vendas da Pi-
nheiro Machado, Assessoria e Lei-
10es, com escritorios na capital pau-
lista e em Avaré, baseou-se na co-
mercializagao do jersey, seguido do
simental. De acordo com Leonardo
Pinheiro Machado, o gado de leite
foi o que mais cresceu, tanto em
prego como em volume. A expecta-
tiva, para ele, € de melhora, ja que o
produtor busca produtividade e qua-
lidade, sindnimos de pregos eleva-
dos.
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Escou-m SEU TRATOR

TWODELG | TiFo "RODAGEM |  PREGO ~ MODELO TIPO RODAGEM PREGO
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[ESCOLHA SUA COLHEDEIRA

MODELO. TIPO BODAGEM'; i ‘:" i A
5 9075 gréo 74.733.229
3 | sars arrozeira 2 | 8040 trigo e soja 76.893.397
2 eo75 grao turbo g 8040 armoz sequeiro 75.741.111
; L 300 arrozeira/direto ; 8055 arroz Irrigado 85.158.448
E L 300 p/cereais 40.024.069 E 8055 trito e soja 87.215.519
< [ L300 p/milho 43.261.137 | 8055 arroz sequelro 86.441.818
LEILA 2 esteira 28.000.000 i
< [LEILA2 roda 25760000 | [E3[5105 28.155.200
CRIEE estelra 24.640.000 %E 1200 25.991.125
LEILA1 roda 22.400.000

- 3640 arrozeira 6200 versdo basica (S/PC) 58.240.442
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E 5650 arroz turbo 91.465.775 6200 versao arrozeira (S/PC) 60.569.790
2 1134 plataforma de milho 19.521.672 6200turbo | /motor turbo (S/PC) 66.178.307
= 1144 plataforma de milho 15.589.378 6200 H/4 transmisséo hydro(S/PC) 71.973.589
6200 H/4 T | turbo hydro (S/PC) 77.582.186

Y | série 200 plataformas 12.483.494

e PC 213 corte 13 pés rigida 12.483.494

- PC 216 corte 16 pés rigida 12.614.616

OBSERVAGCOES: PC 273 corte 13 pés flaxivel 13172133

PC 216 corte 16 pés flexivel 13.325.308

1) Os pregos sdo posto-fabrica, fornecidos em janeiro ToE Al IEa e
2) Pregos para as (egiées Sul e Sudeste ] e Ao 3 Irhes regul. 16.076.953
3) Pregos ndo confirmados: Case e Santa Matilde e T o -855.383

CE 6200 conjunto de esteiras 5K 25.574.451

REVISTA
DOALIDEH RURAL

(051) 233-1706

LIGUE
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M Timer — Ligar e desligar aparelhos
eletroeletronicos ou sistemas de ilu-
minagdo em hordrios predeterrpiqados
tornaram-se possiveis com Midtimer.
Desta forma, ¢ possivel economizar
energia elétrica e, ainda, controlar a
esteira alimentadora que leva ragao ao
cocho. O mecanismo tem capacidade
para obedecer nove programas e trés
saidas, para aplicagoes distintas. A
entrada de alimentagio é de 12 volts,
0 que permite o funcionamento mes-
mo na falta de energia. Mid Mercan-
til Industrial Ltda, rua Oliveira
Gouveia, 26, Vila Prudente, fone
(011) 914-5402, fax 274-0526 — Sao
Paulo/SP,
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M Filtros — Incorporando alta tecno-
logia em fibras, a Divisio Cuno, da
Commercial Intertech do Brasil, apre-
senta ao mercado nacional a sua mais
nova geragao de elementos filtrantes
resinados: o Micro-Klean III. Fabrica-
do por meio de um processo exclusi-
vo de aglomeragao de fibras de dia-
metros e comprimentos controlados,
que originam um cartucho de densida-
de graduada. Assim, os espagamentos
entre as fibras se tornam progressiva-
mente menores, com maior quantida-
de de fibras nas camadas internas,
proximas ao nicleo. Pode ser aplica-
do para filtragem de agua potavel,
produtos alimenticios, bebidas, emul-
soes fotogrificas, tintas, vernizes, en-
tre outros. Commercial Intertech,
av. Paulista, 460, 3® andar, CEP
01310, Sao Paulo/SP.

B Gerador — A Moto Honda da
Amazonia abre um novo segmento no
mercado nacional, com a colocagio
dos geradores elétricos portateis im-
portados do Japao. Mundialmente
reconhecidos pela economia, versati-
lidade e design avangado, estes pro-
dutos estdo disponiveis em trés mode-
los: EM 650, EX 1000 e EM 2200 X.
Equipados com motor de quatro tem-
pos, produzem o maximo de forga
com um minimo de combustivel. O
painel frontal possibilita facil controle
do aparelho, e o layout e a adogdo de
borrachas antivibratorias (modc_lo EM
2200 X) garantem um baixo nivel de
ruide. Honda da Amazonia Ltda,
rua Sena Madureira, 1500, CF:P
04021, fone (011) 572-0022, Sio
Paulo/SP.

' ::\

| diarréia

B Antiinfeccioso — Com ma's ge zmaa
década de resultados positivos na Bl Pn:
no combate as temiveis collbac'l,o.s £ eue
fermidades causadas por b‘aclgrl_ﬂss cl_m
pProvocam problemas resplratorlo

' a ao
?]:EVCS e digestivos nos Sumpsl’izi\}éig pela

rasil o Oxomid. Comercia
xomid. tica do pro-

Virbac, a principal caracteris C
duto é o e?eito gntiadcsﬁo: ol nd‘:ir?:s:
coldnias de bactérias que adere™ as 'pd's
des dos tecidos. O medicament© egia & i
ponivel no mercado através_4¢ peie 0:‘3_
(bisnagas de 25ml para leitoes)s PO'sore-
vel (barricas de 5kg para aves) € PO pre

- ui-
miX (embalagem de 5kg para aves es ;
nos). ‘Virbacgd0 Brasil Int_iustr;’a_’ eCCEoP
gieorcio, rua Scna Maduregr;, ;50, L

el b 49-9533, S -
i R L



l(lvqlagéo — O criador de bovinos
e eqiiinos ji pode tornar mais pratica
a Inseminagao ou a cobertura, com
mais economia e seguranga, utilizan-
do o Ovascan Deluxe. Colocado no
mercado pela Pecplan Bradesco e a
Somada Veterinaria, o aparelho detec-
ta o momento da ovulagio, seja ela
temporona ou tardia, além dos cios si-
lenciosos, sem ovulagio e falso. A
tecpologia € da Animark, dos Estados
Unidos. Informagdes com Somada
Veterinaria, fone (055) 433-1474,
fax 433-1893, Itaqui/RS.

M Balanga — De ficil leitura, bate-
rias recarregdveis e portdtil, a balanga
eletronica para aves ¢ indicada na ve-
rificagdo do peso corporal de aves em
restrigdo alimentar ou na avaliagdo do
desempenho em galinhas de corte.
Uma das caracteristicas que mais se
destacam neste equipamento € a capa-
cidade de efctuar pesagens de 10 em
10 gramas, propiciando uma melhor

idéia de uniformidade do lote, desde
as primeiras semanas de vida. A fabri-
cagdo ¢ da Petersime Industrial
S.A., Rodovia Municipal, km 3,
Bairro Sio Pedro, fone (0484) 65-
1533, CEP 88840, Urussanga/SC.

M Algoddo — Um novo inseticida de
formulagio versdtil para o combate
das principais pragas do algodio (bi-
cudo, lagarta rosada, lagarta da maga
e curuqueré) é o que a Rhodia Agro
estd colocando a disposigio do produ-
tor. Trata-se do Sherpa, um piretroide
que pode ser aplicado via acrea ou
terrestre, agindo por contato ou inges-
tdo, com alto efeito letal e baixa dosa-
gem. Vendido em embalagens de um
litro e de 250ml, ambas dotadas de
dosador para assegurar uma corrcta
utilizagio, sem que haja perdas. Além
do algodio, pode ser pulverizado nas
culturas de café e tomate. Rhodia, av.
Maria Coclho Aguiar, 215, bloco B,
8¢ andar, fone (011) 545-4097, Sao
Paulo/SP.

B Desmame — Indicado para preve-
nir e controlar as diarréias dos leitoes,
especialmente na fase pos-desmame,
o suplemento vitaminico mineral Des-
mame Plus, segundo o fabricante,
apresenta as seguintes vantagens: nao
interfere no desenvolvimento da flora
bacteriana desejdvel; reduz o estresse
¢ a mortalidade; melhora a digestibili-
dade dos alimentos, entre outras. A
apresentagao comercial ¢ em Skg,
10kg e 25kg. Mig-Plus Nutrimentos

M Sistema rastredavel — Desenvol-
vido com a finalidade de preencher o
espago deficitario em sistemas inter-
nacionais de baixo custo, o Sistema
BH-3000TPS ¢ ideal para quem gosta
de assistir programas brasileiros e in-
ternacionais na televisdo. Com capa-
cidade para captar nove canais nacio-
nais e alguns estrangeiros, consegue
também transformar qualquer apare-
lho de TV em controle remoto. Bra-
silSat, Rua Guilherme Weigert,
220, fone (041) 251-5555, fax 256-
6122 — Curitiba/PR.

Agropecuirios, rua Bario do Rio
Branco, 336, fone/fax (054) 347-
1055, Casca/RS.
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Integracao comercial: um desafio
para o cooperativismo

agap comercial integrada do
cooperativismo esta sendo
exaustivamente debatida no
Parand, como, de resto, em todo o

-Pais. Em nivel nacional, a criagio da

Eximcoop — Exportadora e Importa-
dora de Cooperativas — em 1990, se
inclui nesse processo, pois foi criada
com o objetivo de agregar a comer-
cializagdo das cooperativas do Sul,
Sudeste e Centro-Oeste do Pais.

Faz-se necessdrio também o forta-
lecm!ento da integragdo do segundo e
terceiro graus do cooperativismo, para
que se possam reduzir os custos da in-
dustrializagio e até aperfeigoar esse
processo industrial, proporcionando
um retorno maior aos associados.’

N6s sabemos que esse processo de
integragdo comercial das cooperativas
nao € coisa facil. Na realidade, vem
sendo discutido h4 muito tempo, sem,
no entanto, haver progredido no as-
pecto pratico. Mas as proprias condi-

¢oes vivenciadas no Pais, hoje, indu--

Zem o sistema a buscar coligagoes
com outras entidades econdmicas, a
saber, cooperativas, empresas publi-
cas e privadas. i

As alternativas de coligagbes com
maior possibilidade de ser consolida-
das sio as que envolvem outras coo-
perativas, tanto do primeiro quanto do
segundo grau, com empresas particu-
lares, dentro ou fora do Pais. A Coca-
mar, de Marings/PR, estd buscando
integragio fora do Pafs. A razdo que a
levou a tomar tal atitude ndo é outra
sendo a de viabilizar a colocagio de
citricos no mercado internacional,
constituindo, para isso, uma ‘‘joint
venture’’ com uma empresa estran-
geira,

Em nivel de Parand, o que real-
mente estd acontecendo ¢ uma grande
redlscusgﬁo de toda a problematica
cooperativista. Ha pouco, o Estado foi
dividido em cinco regides homogé-
neas, com situagdes semelhantes e,
portanto, sem conflitos de interesses.
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Jodo Paulo Koslovski — diretor-executivo da
Ocepar

O que se quer debater dentro desses
nicleos €, principalmente, uma parti-
cipagdo integrada do cooperativismo,
especialmente agora em que se abrem
novas perspectivas com a instalagdo
do Mercosul.

O cooperativismo tem que se arti-
cular urgentemente, a fim de que pos-
sa se apresentar integrado na sua agédo
comercial, mas tem também que estar
unido para defender seus interesses no
campo politico, mesmo porque o Bra-
sil detém a maior parte do mercado.
Os quatro paises — Argentina, Uru-
guai, Paraguai e Brasil somam 185
milhdes de habitantes, dos quais 145
milh&es estio no Brasil.

Em vista disso, temos que analisar
com maior profundidade a questio do
Mercosul, principalmente porque seu
funcionamento poderd trazer uma sé-
rie de conseqiiéncias negativas, se ndo

houver um processo integrativo de
uma maior participagdo das cooperati-
vas.

A discussio da problemitica coo-
perativista niio se esgota com a Inte-
gragdo. H4 outras prioridades, como a
da autorizagio para a criagio de um
banco de cipula para centralizar a
compensagio de cheques do Sistema
Integrado de Crédito Cooperativo,
ainda pendente. )

O cooperativismo € responsavel
por 61% do PIB da agricultura do Pa-
rand. E um segmento forte, altamente
tecnificado e representativo, e tem da-
do uma sustentagio aos produtores ru-
rais do Estado. Na realidade estamos
diante de um quadro de dificuldadto‘fs
econdmicas, porque toda a economia
estd em crise. ' i

O problema é que toda vez que 2
economia entra em crise, com a eleva-
¢io das taxas inflacionarias, ha uma
tendéncia de a agricultura ser © Soia
que mais fortemente sofre prejuizos-
Nesses momentos, a intervengac ¢o
governo tem sido no sentido de’ cot
trolar os pregos dos produtos Dasicos
de alimentagio. Em contrapa da, 08
pregos dos insumos industrializ2 dos
destinados a agricultura so objeto
um controle de pregos mais frouxo, 0
que provoca a elevagdo nos
produgdo, diminuindo a rend
tor primario. Somente na dec
80 a agricultura perdeu 48% do
de seus produtos.

. O cooperativismo paranaense P
cisa evoluir e para isso necessitd V0~
tar a fazer investimentos, que de.ce‘:jr-
to modo, foram paralizados 2 partir ce
1986, por falta de recursos dos 38¢%°
tes financeiros. Hoje, no entanto, Ja
estamos barganhando junto 20 govzl'-
no estadual e federal, via Banco, °
Desenvolvimento, aportes para 2 M
plementagio de 51 projetos, Peffazen'
do um total de US$ 600 milhoes €M
investimentos, a curto e médio prazo:

custos de
da do se-
ada de
valor



COLHEITADEIRAS IDEAL.

TECNOLOGIA

g
DE PONTA ™

A sua plantacéo pode ser colhida com muito mais produtividade e perda minima de

graos se vocé usar na sua lavoura uma colheitadeira da nova linha Ideal. Os modelos

9075 e 9075 Turbo tém formas mais dindmicas e modernas, maiores areas de trilha,

separacao e limpeza, bandeja recolhedora sob saca-palhas de fundo aberto e o sis-

tema MaxiTorg* que facilita o seu trabalho nahora de colher outras culturas. Procure a

colheitadeira Ideal no seu revendedor. Vo-

cé vai encontrar todas as qualidades que

fazem da Ideal a colheitadeira dos anos 90. mE_Al-

*Opcional

INDUSTRIA DE MAQUINAS
AGRICOLAS IDEAL S_A.

Rodovia RS 344, km 1 - Caixa Postal 68
98.900 - Santa Rosa - RS - Brasil

STANDCARD




LUBRIFICACAO
DE MAQUINAS

O maior

AGRICOLAS rendimento lfqui 0

para a agricultura.

Se vocé pretende
colher bons lucros,

¢ importante manter
0 seu equipamento
agricola funcionando

perfeitamente.

Os lubrificantes Shell
garantem o melhor
desempenho de tratores
€ maquinas agricolas.
Cultive esta id€ia e
conhega toda a linha.

Rimula Super MV

O dleo do dia-a-
dia do produtor
agricola. Ele
facilita as
partidas a frio

e mantém a
viscosidade
adequada em
qualquer

aumentando o

=
pecsing o Sllihli\a}
per
tempo de vida do
motor, reduzindo |

servigo,
’ Conteudo 20 litros
o niimero de \

retificas.
@ S h e I I Lider mundial em lubri
Veja onde encontrar Campo Grande -MS  Curitiba - PR
0s 6leos do seu dia-a-dia. Te?l;a Eg%) 7632323 Tel.: (041) 215.6688
B S Esteio - RS
uru - Belo Horizonte - MG 2 Tel.: (0512) 73.2600
Tels: 0140) 236200, Tels QI LIS e ooy 331577
B8 236085  Brasiia - DF Sieiise ioralen:CE
T (O8] 25m01 - . Tel.: (085) 234.4422
Belém - PA Campinas - SP Cuiabd - MT Goidnis - GO

Tel.: (091) 241.2300 Tel.: (0192) 51.3288 Tel.: (065) 361.2888 Tel.: (062) 202.1700

WBF-100

Exclusivo para tratores Maxion
(Massey- Ferguson), Ford, CBT
e Valmet. Indicado para sistemas
de freios imidos, hidraulicos

e de transmissdo, garantindo
maior vida til. Seus aditivos
antidesgaste e
modificador de
friccdo reduzem os
ruidos e protegem
contra ferrugem,
corrosdo e desgas-
te prematuro.

Spirax HD
Protegendo da umidade as

i‘w‘%' engrenagens e outros Lo

.‘ ;’Q- componentes de eixos, ¢ indicado
oW, para caixas diferenciais, de

reduc¢do, de cAmbio, __ g

de dire¢do e juntas

universais.

Bastante

resistente a

deterioragido por

uso prolongado.

ficantes
Ijui - RS Maringd - PR Recife - PE
Tel.: (055) 332.3255  Tel.: (0442) 28.5353 Tel.: (081) 224.3020
-SC Paulinia - SP Ribeinio Preto - SP

It
Tcal.]?(i04?3) 46,1899 Tel.: (0192) 74.2683 Tel.: (016) 626.8171
Porio Alegre - RS Rio Branco - AC

Lages - SC 5 :

Tol: (0492) 23,3377 Tel.: (0512) 31.3222 Tel.: (068) 22.20
Porto Velho - RO Rio de Janeiro - RJ

Manaus - AM Tels.: (069) 223.3989,  Grande Rio:

Tel; (092) 642.2122  2233988¢223.3990  Tel: (021) 552.9732

Tel.: (071) 392.1392
Sdo José do Rio Preto - 5P o0 py

Retinax A

Para todos os pontos
lubrificados a graxa.
Mantém sua estabilidade
e resisténcia em qualquer
temperatura. E a sua
graxa para

lubrificagio =
de maquinas =
agricolas.

Tellus 68

Especial para sistemas
hidraulicos e para todas as
aplicagdes que exijam um
lubrificante de alto nivel
de desempenho. - —
Contém
aditivos

antioxidantes,
antidesgaste, Tellus
antiferrugem

e antiespuma.
s —

Outras localidades: Sio Paulo - SP

Tel.: (021) 800.3020 Grande Sio Paulo:

DDD gritis Tel.: (011) 273.6188

Salvador - BA Outras localidades:
Nt Tel. (011) 800-2272

DDD gratis

Sao Lais - MA Vitéria - ES
Tel.: (098) 232.3696 Tel.: (027) 226.0962




