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COMO ACONTECEU EM 93, NA EXPOINTER 94
O DESTAQUE TEM A MARCA DO PIONEIRISMO,

Pelo segundo ano consecutivo a PIONEER
SEMENTES conquista o troféu DESTAQGUE EXPOIN-
TER Unibanco - Correio do Pova, repetindo o suces-
S0 de participagdo no maior evento do agribusiness

da América Latina.

Alideranca mundial em pesquisa ge-
netica voltada para a agricultura, levou
a PIONEER a desenvalver o PROGRAMA
SILAGEM e lancar no Brasil a linha de
produtos microbiais, com o INOCULAN-
TE 1174 PARA SILAGEM e os probiati-
cos para saude animal marca PROBIOS.

DESTAQUES
EXPOINTER 94

UNIBANCO
CORREIODO POVO

NA CATEGORIA
INDUSTRIAL
INSUMOSs

Os resultados deste projeto, que introduziy no
mercado brasileiro um novo conceito em termog de
nutricdo e satde animal, comprovam a posicao de
vanguarda ocupada pela PIONEER no cenario da

agropecuaria mundial.

SEMENTES = MARCA

PIONEER.

O Troféeu Destague EXPOINTER
94 Unibanco - Correio do Povo ng
categoria Industrial Insumos ¢ o reco-
nhecimento e um novo estimulo para
que a PIONEER dé continuidade ao

trabalho que vem desenvolvendo em
mais de 120 paises.

INSIDER !




DEPOIMENTO

Porteira se abre para o marketing

ntender a cabega e as necessidades do produtor
rural ndo é tarefa facil para as empresas que
produzem bens e servigos para o agribusiness
brasileiro, principalmente considerando a segmentagao
de mercado no campo. E preciso ter um produto ade-
quado para o momento certo e com o prego compativel
para determinado tipo de agricultor, o que as obriga,
cada vez mais, a usar a ferramenta do marketing rural.
Pois em 1979, depois de

Jjunto a Sociedade Rural Brasileira (SRB), hoje ja possui
sede propria, localizada na Avenida Brigadeiro Faria
Lima, e contabiliza 50 associados em 10 Estados da Fe-
deragdo. E foi esse corpo de especialistas que elegeu, no
final de agosto, o novo presidente da entidade. E Silvio
Luiz Munhoz, gerente de Pos-Venda da Valmet. Com 37
anos, casado, pai de uma menina de trés anos, ele tem es-
pecializagao em Administracdo Mercadologica pela Fun-
dagao Getulio Vargas (do

uma série de encontros
informais entre os profis-
sionais do setor, foi cria-
da a Associagdo Brasilei-
ra de Marketing Rural
(ABMR), cuja sede fica
na capital paulista. O ob-
Jjetivo da associagao ndo
é politico, mas discutir e
trocar informagoes sobre
as caracteristicas e pecu-
liaridades relativas ao
meio rural, especialmen-
te no que se refere ao
processo mercadologico.

A ABMR é formada
por  especialistas  da
drea, que, além de discu-
tirem permanentemente o
setor, ainda formam ou-
tros profissionais para
atuar no segmento rural.
Por isso, promovem con-
gressos, palestras, semi-
ndrios, encontros e ou-
tros eventos dessa natu-
reza, a fim de desvendar
os segredos do campo e
do seu agente maior: o
agropecuarista.

A ABMR, que comegou

Silvio Munhoz, da ABMR: o agricultor brasileiro

Rio de Janeiro) e hoje faz
mestrado na mesma drea.
Comegou a trabalhar na
area rural em 1980, na
Massey Ferguson, como
técnico em integridade de
produto, area que faz pon-
te entre os problemas téc-
nicos que acontecem no
campo e 0 corpo técnico.
Atualmente, instalado em
Mogi das Cruzes/SP, apro-
veita o contato direto que
teve nos ultimos 14 anos
com o meio rural e a for-
magdo académica, para
aprimorar o seu trabalho.
Garante que, sempre que
pode, vai ao campo con-
versar com os produtores,
conferir seu nivel de satis-
fagdao com as marcas con-
sumidas e verificar se suas
necessidades estdo sendo
atendidas. E foi para co-
nhecer wm pouco sobre
marketing rural e perfil do
consumidor que a reporta-
gem de A Granja esteve
em sua casa, tomando o
seu depoimento.

sempre pensa como empresario

A Granja — Quem ¢ o associado
da ABMR? Qual seu perfil?

Silvio Luiz Munhoz — A grande
maioria, 95%, é constituida de empre-
sas com atuagdo integral voltada ao
meio rural. Nos temos desde pequenas
empresas nacionais até grandes multi-
nacionais, Ha empresas de propaganda,
cientificas, tratores, sementes, etc, todas

dispostas a contribuir com a agricultura
brasileira de alguma forma e, por isso,
interessadas no marketing rural.

P — O departamento de marke-
ting ndo vem substituindo o departa-
mento de vendas? O que o produtor
rural ganhou com isso?

R — Agora, h4 alguém preocupado
em saber 0 que ele quer, suas necessi-

dades, quando quer um produto, como
quer e que preco esta disposto a pagar
por ele. O produtor, hoje, tem alguem
desenhando um produto de acordo com
suas necessidades e disponibilidade
econdmica. As informagdes sdo coloca-
das no veiculo que fala melhor com ele,
e na forma e linguagem que ele enten-
de. O produto ¢ apresentado na hora
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certa e com o retorno imaginado. Além
disso, sdo prestados servigos pds-venda.
O marketing tem ferramentas suficien-
tes para desenvolver o negécio do pro-
dutor. E como um quebra-cabega, em
que se vai colocando as pegas nos luga-
res devidos, para que a produgdo seja
maximizada. H 10 ou 15 anos, o esfor-
¢o era apenas de venda. A diferenciagdo
era o desconto ou o prego. Hoje, o agri-
cultor fica mais preocupado com a rela-
¢do custo-beneficio do que com o prego
intrinseco do produto que quer adquirir.

P — Como atuar num setor em
que as estatisticas nao sdo confiaveis?
Segundo elas, h4 pouco tempo, cada
bovino contribuia com 1,8 couro para
a indistria couro-calgadista.

R — As empresas do meio rural pre-
cisam investir muito em pesquisa de
mercado. A ABMR tem patrocinado
pesquisas de mercado muito grandes
para tragar o perfil do setor. Também ja
testamos muitos 6rgdos de informagdes.
O IBGE, que é o grande divulgador da
informacdo através do censo agrope-
cuério, estd completamente ausente. O
iltimo censo completo & de 1985. O
censo de 1990 foi adiado para 91/92 e
ndo foi divulgado totalmente. Assim,
quando precisamos, temos de buscar as
informages de 1985, que estio com-
pletamente defasadas. Por isso, as em-
presas acabam investindo mais ainda
em pesquisa de mercado, principalmen-
te porque, hoje, é um suicidio langar um
produto sem ter informagdes adequadas

sobre o seu publico-alvo.

O agricultor tem uma
maneira toda sua de se
comunicar

P—E preciso ser um especialista
para lidar com o produtor rural?

R — Eu diria que talvez ndo seja ne-
cessdrio, até porque ndo existe uma es-
cola que forme esse especialista. Nos
temos muitos especialistas formados
através de anos de pratica, e essas pes-
soas acabam se reunindo na ABMR,
Por isso, temos tentado divulgar os co-
nhecimentos especificos da especialida-
de, para o profissional de marketing se
adequar ao contato com o agricultor
que, como todo o consumidor, tem sua
forma particular de se comunicar.

P — O marketing rural brasileiro
segue o modelo norte-americano ou
ja é possivel falar em marketing na-
cional?
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R — A atividade mercadolégica foi
toda desenvolvida nos Estados Unidos,
que é o grande celeiro da atividade.
Mas, para atender as necessidades de
nosso mercado, temos que adequar os
conhecimentos generalistas a uma espe-
cificidade. Assim, j4 existe um conheci-
mento proprio para a drea rural brasilei-
ra.

Tem gente que ainda acha
que o marketing é somente
estratégia de vendas
SE—— S

P — A palavra marketing parece
muito desgastada pelo uso impréprio.
As pessoas sabem, realmente, o que ¢
marketing?

R — Ainda hoje, existe muita gente
que entende como venda, e as empresas
sdo culpadas por isso. Elas trouxeram o
modismo americano, que introduziu o
departamento de marketing nas empre-
sas ha muitos anos, como uma nova
roupagem aos departamentos de ven-
das, o que confundiu as atividades.
Hoje, ja temos um segmento especifico
com conhecimento razoavel do que é o
marketing e o que pode ser feito em ter-
mos de propaganda, produto, distribui-
¢do, promogdo, estratégias de composi-
¢do e formagdo de prego, posiciona-
mento do produto... E isso, aos poucos,
vai sendo levado ao mercado. Assim, a
ABMR tem a preocupagdo de levar ao
usudrio, escolas agricolas, profissionais,
um conhecimento especifico do marke-
ting e como adequar suas agdes ao seg-
mento r_ural. A venda, ao contrério do
que muitos pensam, € apenas parte do
processo.

P — Hoje, 12% dos produtores
ttm curso superior, ¢ mais de 902
assistem TV regularmente. Como
atuax: com um produtor rural mais
bem informado e exigente?

R — Esta ¢ uma das razdes para ter-
mos certeza de que a ABMR vai conti-
nuar crescendo em sua atuagfio. Exata-
mente porque o nivel de instrugdo, so-
fisticagdo e exigéncia do produtor vem
crescendo, e as empresas tém que se
adequar ao mercado. Elas deixaram de
ser vendedoras e passaram a ser prati-
cantes do marketing, para poder envol-
ver, informar o agricultor, atender e sa-
ber suas necessidades, Depois de detec-

tar a necessidade do produtor, o que e
como quer, quanto quer pagar, desenha
o produto com as qualidades necessa-
rias. Esse nivel de crescimento do co-
nhecimento dos agricultores estd levan-
do todas as empresas que atuam no se-
tor rural a optar pela utilizagdo das téc-
nicas de marketing, a fim de colocar
melhor os seus produtos € assegurar as
vendas de forma efetiva. A antiga tradi-
¢do de s6 vender deixa de ser efici.ente a
partir do momento em que o agricultor
se torna mais sofisticado ou se equipara
ao homem da cidade.

P — Mas, ao mesmo tempo, 25%
dos produtores rurais sao considera-
dos analfabetos...Como lidar com
isso?

R — A atividade classica de venda
ndo previa a segmentagdo, ndo dando
instrumental para agir com cada nicho
de mercado através de agdes diferencia-
das de propaganda, informagdo e venda.
J4 o marketing tem essas ferramentas. E
isso d4 oportunidade de atingir o agri-
cultor menos favorecido em termos de
informagdo, através de linguagem ade-
quada, para que possa decidir sua com-
pra. As empresas passam a ter uma
atuagdo voltada para algum tipo de mer-
cado. '

O equilibrio tecnol6gico
entre os produtos se deve ao
nivel de informacdo

P — Qual o nivel de lealdade do
produtor rural para com um produ-
to? :

R — E grande. O agricultor, em ni-
vel mundial, especialmente o latino,
tem orgulho do que faz e do que com-
pra. Assim, a ndo ser que a insatisfa¢do
seja grande, ndo troca de produto. Agre-
gado ao processo de compra, hd um ni-
vel de satisfagdo muito grande e, peran-
te a comunidade, ele sente o produto
como uma extensdo sua. Assim, a troca
de produto é como se assumisse um
erro de escolha. Por isso, reluta em mu-
dar,

P — O investimento em assisténcia
técnica é cada vez maior. Por qué?

R — A assisténcia técnica se torna
cada vez mais importante porque, em
um quadro de estabilizagdo econdmica
e de desenvolvimento tecnol6gico, os
produtos competidores estdo se igualan-
do rapidamente. O diferencial técnico
entre os produtos, trator, semente, «e-
fensivo, & cada vez menor. A empresa



consegue desenvolver uma sofisticagdo
no seu produto, e, como a informagio
hoje é muito rédpida, o concorrente se
equipara. A tinica forma da empresa se
diferenciar € na atividade de p6s-venda
ou prestagdo de servigo, que € a assis-
téncia técnica. Ele vai perceber um pro-
duto melhor, uma melhor empresa, atra-
vés da prestagdo de servigo que rece-
beu. E € um direito do agricultor, no
momento em que compra um produto e
faz a empresa ter uma dependéncia
muito grande do comprador. Este aten-
dimento vai fazer ou nido que ela seja
preferida na proxima compra.

O homem da cidade
compra na base da emocao,
e o agricultor € mais racional

Q

P — Quais as peculiaridades do
homem do campo, comparando-se
com o urbano? Ele gosta de ser trata-
do de forma diferente quando com-
pra algo?

R — Ele, em principio, € mais puro
e simples que o urbano, mas ndo menos
informado ou sofisticado. Apenas tem
um comportamento mais racional. O ur-
bano estd envolvido com um mercado
de consumo de produtos de compra por
impulso, em que a emogdo é n}uito
mais importante que a razdo. O agricul-
tor, por sua vez, € um empresario sem-
pre. Ele sabe tudo sobre o que envolve
seu Processo econdmico.

P — Mas ele sente como um em-
presdrio? 3 ’

R — Sim. A nossa produgdo agrico-
la, se ndo estd nas mdos de empresas,
90% est4 nas mios deste tipo de pessoa.
Ela se diferencia porque, quando com-
pra um bem envolvido na produgdo,
como méquina, semente, defensivo, ¢é
puramente racional. ~ Curiosamente,
quando busca algo que dé status, por
exemplo, tem um comportamento mais
emocional. Isso é percebido também
através de pesquisas. : .

P — Qual a segmentagio mais
usual para atingir o produtor?

R — Existem os modelos tradicio-
nais; por faixa de renda, distribuicdo
geografica ou cultura especifica. Esta
fltima é importante porque o produtog
de soja é diferente do de milho, que €
diferente do pecuarista, € assim por
diante. O envolvimento dele com o
campo leva a hébitos e comportamentos
diferentes. L

P — Mas qual a mais importante?

R — A geografica e por cultura. Mas

Ja existe, hd algum tempo, uma seg-
mentagdo psicossocial, que é a combi-
nagdo do perfil social com a classe de
renda. O agricultor profissional tem ha-
bitos diferentes do de subsisténcia. O
empresarial esta estabelecido no campo,
tem um nivel social e cultural alto, e
seus habitos sao iguais aos do consumi-
dor urbano. Tem nivel de informagdo
elevado, porque possui antena paraboli-
ca, viaja ao exterior para buscar tecno-
logia...Ja o agricultor de subsisténcia
estd menos informado. Mas as empre-
sas de pesquisa construiram um perfil
dele e identificaram seus habitos de
consumo, € isto € usado para diferenciar
as politicas e os planos mercadolégicos.

P — No inicio do século, a maior
parte da populag¢do estava no meio
rural, mas hoje parece que a socieda-
de em geral nio tem uma compreen-
sdo da importincia do setor. Como
reverter esta situagio?

R — Essa ¢ uma questao dificil. A
atividade rural perdeu importancia em
funcdo das grandes empresas e oligopo-
lios que se formaram em tomo da agro-
pecudria, como os setores do café, leite,
carne, etc., que acabaram sendo malvis-
tos pelo povo. Isso vestiu a agricultura
com a mesma roupa que os banqueiros
vestem — a de espoliadores. Com o de-
senvolvimento econdémico e industrial,
a agricultura ficou em segundo plano, e
os investimentos governamentais foram
para a industria. Os recursos esgotaram,
e a agricultura continua navegando so-
zinha. Também a concentragdo urbana
afastou a populagéo do meio rural, e co-
megou o desconhecimento da importan-
cia do setor. A partir da maior demanda
por produtos rurais, 0 mundo comega a
valorizar os paises com capacidade
agricola, como o Brasil.

A mulher do meio rural é
bem mais atuante em relagao
a decisao de consumo

P — O que seria necessdrio para
reverter isso? No ano passado, che-
gou a se cogitar numa grande campa-
nha institucional de valorizagdo do
setor, mas que nfo foi adiante. Basta-
ria uma campanha publicitiria?

R — Uma campanha ajudaria, mas
seria necessario outro tipo de agdo. Se o
proximo governo passar a valorizar o

homem do campo, nem precisa apoiar,
0 processo j4 estaria iniciado. E preciso
reconhecer a importancia do homem do
campo, seu papel na manutengao do ni-
vel de satide e na qualidade da alimen-
tagdo.

P — O que ¢é mais importante: fa-
zer uma campanha de midia ou par-
ticipar de feiras e exposi¢oes?

R — Participar de feiras e exposi-
¢Oes, porque o produtor estd muito mais
propenso a experimentagdo e teste de
produtos do que a informagdo via mi-
dia. A midia complementa e mantém 0
produto visivel. Mas o produtor ndo de-
cide pela midia, o que € comum no pro-
cesso de consumo urbano. Ele usa a re-
feréncia de outros agricultores para es-
colher, e o didlogo direto ¢ melhor. Por
isso, cada vez mais as empresas inves-
tem em aproximagdo com o produtor.

P — O produtor da valor 4 propa-
ganda institucional ou sé a de produ-
to? A

R — E dificil responder, porque pre-
cisaria de uma pesquisa especifica. A
experiéncia mostra que a propaganda
institucional tem um resultado incipien-
te na comercializagdo. Ela valoriza a
marca, 0 que agrega valor ao produto.
Mas a decisdo de compra € quase que
toda influenciada pela propaganda de
produto. O consumidor rural quer saber
o que tem o produto, beneficios que
traz, € 0 compara com outros concor-
rentes. A propaganda institucional €
mais valida no caso de associagdes com
outros fabricantes. Ai se informa que a
confianga que tinha na primeira marca
pode passar a ter na segunda. Mas de-
pois desta fixagdo a propaganda nova-
mente ¢ especifica.

P — O consumidor rural tem com-
prado mais artigos de uso pessoal?

R — Como estd se recuperando eco-
nomicamente, isto eleva o nivel de con-
sumo. Ele nfo comprava antes porque
ndo tinha recursos. Agora, ele pode
comprar um aparelho mais sofisticado,
um carro melhor.

P — Existe uma preocupagiio
quanto a3 mulher como indutora do
consumo ou consumidora potencial?

R — Sim. Além de produtos especi-
ficos, como moda, sabe-se que, efeti\{a-
mente, ela participa do processo de dis-
cussdo bem mais que no meio urbano.
Isso ocorre porque ela trabalha na em-
presa agricola e, por isso, opina mais,
inclusive porque o lar é a produgdo. Por
isso, tem que ser considerada. Numa
peca de informagdo que vocé faga, deve

agregar algum atributo ou texto que a
sensibilize. Fa
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STA ACONTECENDO

Al ACONTECER

E

Os grandes

latifundiarios

7
E verdade: os niimeros ndo sdo
exatamente confiaveis. Mas cada
indio brasileiro tem algo ao redor de 80
mil hectares a sua disposi¢do. D4
vontade de largar tudo e ser indio, né?

Estes numeros sao
confiaveis

revé-se que até o final do ano o

Brasil terd produzido 30 mil
tratores. E o célculo que os fabricantes
estdo projetando com realismo. A
pergunta que cabe é a seguinte: dé para
calcular o indice de aumento de
produtividade que essa nova frota vai
oferecer como contribuigo para a safra
1994/19957 Nio, ndo da. Mas d4 para
imaginar que serd uma alavanca
formidéavel.

Fd
E preciso colocar a cesta
bésica na manchete.
Permanentemente

A gora o governo quer alterar os
produtos da cesta bésica. Muito
bem. E quer negociar junto aos
governos estaduais a redugdo da iniqua
carga tributéria. Muito ruim. Ruim
porque a cesta bésica, por uma questdo
de justica, ndo pode e ndo deve ter
imposto nenhum. Simplesmente
porque esse imposto € uma pedrada no
bolso dos que menos possuem. Ora, se
a economia, através do Plano Real, esta
permitindo uma expansdo produtiva do
Pais, entdo é necessdrio pensar-se
urgentemente numa melhor e gradual
distribuigdo de renda e num aumento
salarial sem indexagdo, por meio da
prote¢do aos mais despr'otegldos_. As
liderangas do setor precisam abrir 0s
olhos para essa questdo. A cesta basica,

em vista de sua fungdo social, precisa
ser descarregada do dnus da taxagdo.
De nada adianta produzir alimentos, se
grande parcela da Nagdo ndo tem poder
aquisitivo para adquiri-los. De nada
adianta batermos recordes de saftras, se
ndo tivermos mercado. Muito mais
importante do que oferecer crédito é
taxar menos o produto que vem da
terra. Esse é um tema que precisa ser
abordado a exaustdo.

Fundo de Estatais para
custear a safra

pbs um lero-lero irritante, o

governo, através do ministro da
Fazenda de plantdo, agiu rapidamente
no sentido de regularizar o fluxo
crediticio para a safra de verdo. A
busca de recursos até que foi criativa.
O diabo é que nunca vai se ficar
sabendo exatamente o montante a
disposigdo, embora Ciro Gomes tenha
anunciado que o Banco do Brasil,
desde o dia 14 de setembro ultimo, ja
teria disponivel o total de R$ 5,8
bilhdes para financiar a safra
1994/1995. Como sempre, 0s recursos
véem com atraso. Se sdo insuficientes,
o tempo dird. Se a moeda real tem
ampla credibilidade nos diversos
segmentos da sociedade brasileira, o
mesmo nio ocorre com as cifras
anunciadas junto as liderangas do setor
agropastoril.

Ponha isto na cabeca!

Os bem informados controlam a
natalidade, e os mal informados
denominam-se pobres, Ruanda,
Eti6pia, Paquistdo, fndia, Somalia, etc.
A parigdo descontrolada da pobre
mulher brasileira vai levar este pais
para a cucuia, qualquer que seja o
plano. Real, Imperial, Constitucional,
Nacional, ou seja 1a o que for.

Leite requer marketing
e propaganda

a muitos anos, fez-se em Sdo

Paulo, com sucesso, uma
campanha, junto ao publico
consumidor, em favor do leite. Pois
entendemos que estd na hora da turma
do leite se mexer. Afinal esse é um
produto simpético, importante,
saudavel, de facil venda massificada.
Bem mais facil de vender do que
Coca-Cola. Nos Estados Unidos, o
leite viu despencar o seu consumo em
mais de 10%, em favor dos
refrigerantes e sucos. Agora, as
pressas, o pessoal do setor cotizou-se e
estd administrando um fundo de US$
50 milhdes para promover o leite in
natura.

Melhor do que viver chorando e
esperar pela eventual a¢do do governo,
distribuindo o leitinho através de
tickets gratuitos que dio lugar a todo o
tipo de pequenas espertezas, ¢ voltar-se
para o ataque ao mercado.

A prioridade a
agricultura sera
conhecida apds dia 3 de
outubro

uando esta edigdo estiver nas

mios do mais longinquo leitor, os
eleitores terdo escolhido o seu
preferido para Presidente da Republica.
O escolhido podera ter sido ungido
definitivamente como presidente, como
poderé apenas ter sido escolhido como
favorito para o segundo turno. Essa
0pg¢do no tempo € No espago em muito
ira determinar os rumos da agricultura
daqui para frente. Embora, como
sempre acontece com todos 0s
candidatos em todos os tempos, eles
prometam, como sempre prometem,
repetitivamente, em época de
postulagio eleitoral, que a prioridade
chama-se agricultura. Depois, como
todo o mundo ja sabe, as coisas ndo
vdo ser bem assim. Fl
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Cochilos graficos

““‘Problema de digitagdo, no niimero
de agosto da revista A Granja, reduziu
para 140 hectares os 450 mil hectares
da Fazenda Bodoquena, que conheci no
Pantanal do Mato Grosso, hoje MS.
Propriedade modelar, administrada pelo
saudoso Mauricio Verdier, socio de
Walther Moreira Salles e David Rocke-
feller no empreendimento. Vale a corre-
¢do, para provar que realmente andei (e
muito) por 14.”’

Eduardo Almeida Reis
Juiz de Fora/MG

Pelo fim do absurdo

‘““Na qualidade de assinante e assi-
duo leitor da revista A Granja, desejo
aplaudi-la, efusivamente, pela publica-
¢do do artigo O maior desastre ecoldgi-
co, escrito, com invulgar maestria, por
Eduardo Almeida Reis, que bem di-
mensiona o problema de nossa amarga
explosdo demografica e a ‘bestial fero-
cidade’ da espécie humana, jamais
combatidas pelos ‘ecoloucos’, os quais
s6 defendem as leis do absurdo e que-
rem que prevalegam suas incontaveis
incoeréncias. Por esta mesma razio, foi
que também escrevi o livro Parque de
caca um multiplicador da fauna, onde
procuro combater a ma informagido em
tal campo, que sempre resulta em pre-
juizo para a propria ecologia e, sobretu-
do, para este nosso malsofrido pais.”’

Aldo Pedreschi
Sertéiozinho/SP

Apague a queimada

““H4a muito tempo venho tentando
alertar as autoridades do meu Estado
sobre uma calamidade chamada quei-
mada, sem conseguir grande sucesso.
Nio é possivel conviver com praticas
tdo antiecoldgicas quanto antiecondmi-
cas, apenas a pretexto de renovar as
pastagens. E onde fica a microvida do
solo? E os pequenos animais que se ali-
mentam da vegetagdo do cerrado? E
como fica o trinsito de veiculos nas es-
tradas vicinais, com este enorme volu-
me de fumaga? Essas perguntas pare-
cem que ainda ndo mexeram com a ca-
bega dos nossos produtores ¢ legislado-
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res. Precisamos produzir, nos desenvol-

ver, mas sem comprometer a possibili-

dade de progresso das futuras gera-
¢oes.”’

Luiz Carlos R. da Luz

Goidnia/GO

Anotamos as dicas

““Sugiro a esta editoria que provi-
dencie mais artigos e/ou reportagens
jomalisticas sobre avicultura, uma ativi-
dade de pequeno produtor que cresce a
cada dia em todo o Pais. Ndo esquegam,
entretanto, de abordar assuntos praticos,
que tenham a ver diretamente com ma-
nejo da criagdo, sanidade, opgdes de ali-
mentagdo, etc. Tenho certeza de que
este meu pedido ira beneficiar outros
assinantes, principalmente os do meu
Estado, que prestigiam a revista A
Granja.””

Ludovino S. Fantini
Concordia/SC

Café quer prémio

““Como antigo leitor desta revista,
sinto-me no direito de sugerir 4 diregiio
que crie o troféu destaque A Granja do
Ano para os produtores de café. Creio
que o estimulo dessa ldurea surtiria um
efeito extremamente positivo nos pro-
dutores do Centro-Sul.”’

Carlos Alberto Guimardes

Sdo Paulo/SP

Procura-se emprego

“Busco oportunidade profissional
nas 4reas de geréncia, controle e/ou es-
crituragdo das seguintes atividades: ma-
nejo de bovinos PO ou cruzado, criagdo
intensiva ou extensiva, confinamento,
pastagens de verdo e inverno, manejo
de eqiiinos, suinos e aves. Sou jovem
(27 anos), solteiro, com boa aparépcm e
com bastante disposigdo e conhecimen-
tos para desenvolver uma agropecudria
dinimica. Posso trabalhar em qualquer
parte do Pais. A remuneragdo pode ser
através de saldrio mensal, comissio ou
parceria. Meu enderego € rua Bitten-
court Sampaio, 591, Bairro Nova Rus-
sia, CEP 84053-030, Ponta Grossa, Pa-
rand. O telefone é (0422) 23-7344"

Jodo Romaldo Bitencourt
Ponta Grossa/PR

A via-crucis do trigo

“‘Estd comegando a colheita do trigo,
aqui no Parand, e nos, produtores, reto-
mamos a nossa via crucis contra toda a
sorte de incompreensdes. Quando é que
as autoridades, ditas competentes, vio
garantir um prego minimo decente para
o nosso trabalho e parar com essas ab-
surdas importagdes? Acho que estd na
hora da revista A Granja se ocupar da
colheita desse cereal, tal como proceden
quando da época de plantio. Ficamos no
aguardo.”’

Jodo Carlos Burighi
Curitiba/PR

Ministro em baixa

““‘Acredito que o episédio lamentével
que culminou com a demissdo do mi-
nistro Rubens Ricupero serviu para
mostrar, de forma 4spera e dura, o que
pensam 0s nossos governantes com re-
lagdo ao seu povo. Convenhamos: nio é
possivel que um ministro de Estado
possa pensar, quanto mais expressar,
coisas como ‘empresério ¢ tudo bandi-
do Ou "0 que ¢ bom a gente fatura e o
que nao Interessa a gente esconde’.
Como ¢ que 0s agricultores, simples
glortans ; mercé de mandos e desman-

0s, po
o8 Ii’I:3 em confiar num governo as-
sim? simplesmente umga 1
oucura o
que aconteceu. Espero que o real nio
saia arranh istori
ado desta histéria toda.””

Carlc_)s A. Ribeiro
Caxias do 5,1/ps

Mais arroz em Gojzg

““Pego que publiqu .
. cm gl
sobre agricultura no Estarggls Matérias

Talvez vocés ndo saibam m;i € Goiss.
primario estd dando ymg ’granﬁeoalsggr

cada no desenvolyj P
atraindo empresérigsm:lzngdgja regiao,
cultores de oficio do Centr:-gulagrg
ideal seria comegar com o ciclo do ar-
roz, que hoje jé substituj o capim bra-
quiaria na preferéncia de cultivo,”’

Josino R. de Moura
Goidnia/GO
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Bagre-africano
fora-da-lei

““Quero saber da viabili-
dade de criar bagre-africano,
um peixe exdtico tdo discuti-
do pela midia nos ultimos
meses. Ele se dd bem no
Sul?”

Arno Carton
Santo Angelo/RS

— O bagre-afii-
cano (Clarias garie-

pinus) é uma espécie natural
dos lagos da Afiica Central,
regido sujeita a duras estia-
gens, onde esse peixe sobre-
vive imerso no lodo, supor-
tando, com isso, baixos teo-
res de oxigenagdo. De cresci-
mento rdpido, seu cultivo co-
mercial teve inicio pela mdo
dos técnicos das Nagdes Uni-
das, no inicio da década de
70, em projetos de piscicultu-
ra. No Brasil, ele entrou por
volta dos anos 80, no Nor-
deste, se espalhando rapida-
mente pelo Pais. Embora
possua  muitas qualidades
(rusticidade, maturagdo se-
xual precoce e ganho de
peso), o Clarias vem enﬁ'en-
tando a fiiria dos ecologistas,
que ndo admitem a sua cria-
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¢do em dguas interiores do
Brasil. Alegam que ele pode
comprometer a sobrevivéncia
dos demais peixes. A mesma
posicdo tém os técnicos do
Instituto Brasileiro do Meio
Ambiente (IBAMA), que con-
denam a criacdo, mas ndo
tém como fazer uma fiscali-
zagdo eficiente em todo o
Pais. Portanto, em termos le-
gais, o bagre ainda estd no
banco dos réus.

Producao de pélen

atrai leitores

‘“Apreciei muito a maté-
ria sobre produgdo de polen
publicada na ultima A
Granja do Ano, a pagina
67. Preciso saber, no entan-
to, que empresas comerciali-
zam o produto € como posso
me comunicar com elas.”’

Carla Dias do Nascimento
Sdo Bernardo do Campo/SP
— A zootecnista
Maria Luiza F. Alves,
autora do artigo, listou uma
série de empresas que traba-
tham com pdlen. Confira:
Apis Flora, Rua Triunfo, 945,
Ribeirdo Preto/SP, fone (016)
623-0298; Api Levy, Caixa
Postal 261, Campos do Jor-
ddo/SP; foneffax (0122) 62-
3856; Apidrio Ilha do Mel,
Rua Carlos Pioli, 675, Curiti-
ba/PR, fone (041) 338-6852;
Apidrio Irai, Rua Major Mar-
ciano, 1.206, Piraju/SP, fone
(0143) 51-3267; Api Sol, Pra-
ca Tiradentes, 9, COB 2, Rio
de Janeiro/RJ, fone/fax (021)
262-9030; e Luiz Anténio
Ballardin, Rua Bardo de Ita-
petininga, 523, Campos No-
vos/SC, fone (0495) 44-0227.

0 beaba da
Fitopatologia

““‘Gostaria de saber o cus-
to e a forma de aquisigdo do
Dicionario de Fitopatologia
ou outro do ramo agropecua-
rio editado por vossas senho-
rias.”’

Rafael A. de Borba
Campo Eré/SC

m — A Editora Cen-
taurus so comerciali-
za no mercado as revistas A
Granja, A Granja do Ano
e a Agenda Centaurus.
Com relagdo ao seu pedido,
sugerimos entrar em contato
com as livrarias do setor.
Uma dos estabelecimentos
que vendem essa obra é a
Livraria e Editora Agrope-
cudria, Rua Cénego Sche-
rer, 562, CEP 92500-000,
Guaiba/RS, fone (051) 480-
4533. Se necessitar de ou-
tras informagées sobre esse
tipo de literatura, entre em
contato com a Associagdo
Nacional dos Defensivos
Agricolas (ANDEF), pelo
fone (011) 881-5033.

Vampiros
inoportunos

“0O que devo fazer para
combater 0s mOrcegos que
rondam minha propriedade?’’

Adalberto de Jesus Silva

Jundiai/SP

— Em primeiro

lugar, vocé deve no-

tificar as autoridades sanitd-
rias sobre a ocorréncia des-
se mamifero, ai na sua re-
gido. O passo seguinte é va-
cinar todos os animais da
propriedade contra a raiva,
doenga  transmitida  pelo
morcego. Finalmente, passe
nos animais passiveis de se-
rem mordidos wma pasta
vampiricida, que contém um
principio anticoagulante que
vai eliminar a praga do seu
plantel. O produto esta a
venda em qualquer casa ve-

terinaria.
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Ao correr da pena

izem que o tonel de jatobi é
Dmuito IM para amansar uma

cachaga. Tenho aqui dos garra-
foes de pinga especialissima, sem os
tais alcoois altos, que seriam responsa-
veis pelas dores de cabega. Foi aman-
sada num tonel de Hymanaea stigono-
carpa na Fazenda do Barulho, aqui
mesmo na Zona da Mata mineira.

Depois de visitar o moderno alambi-
que de ago inox e os tonéis feitos com a
madeira da leguminosa-cesalpinicea,
resolvi filosofar sobre nomes de fazen-
das. E desde j4 posso garantir ao leitor
que poucas propriedades rurais, no Bra-
sil, sdo tranqiiilas, silenciosas e pacatas
como a Fazenda do Barulho.

Nao conhego Fazenda Bela Vista
que tenha vista realmente bonita, com
exce¢do de uma em Pindamonhangaba,
Sdo Paulo. Geralmente, ficam nuns bu-
racos, de onde s6 se avistam o céu e a
cimeira dos morros vizinhos. Nomes
originais ndo chegam a ser novidade,
quando se sabe que escrevo estas notas
numa Cachoeira Alegre, que se caracte-
riza exatamente pelo fato de ndo ter ca-
choeira alguma. Teve, hd muitos anos,
uma cachoeirinha, provavelmente ale-
gre, que foi submersa pelas dguas de
uma represa, onde existe hoje uma hi-
drelétrica de 37 mil kW.

Meu saudoso compadre Vivalde
Brandio Couto era dono do Rincdo do
Sossego, uma das fazendas menos sos-
segadas, de quantas tenho visitado. Co-
mida maravilhosa, hospedagem acolhe-
dora, a fazenda tinha de tudo, menos
sossego. A comegar pelo fato de que
nossos oito filhos pequenos, cinco dele,
trés meus, se encarregavam de manter
sempre acesa a chama da bagunea.

Nio consigo entender as fazendas
Boa Esperanca e Bela Esperanca — ¢
as hé por ai — pela razdo muito simples
de que ndo concebo esperanga que ndo
seja boa. Esperanca ma ndo faz sentido.

No capitulo das fazendas de nomes
originais, conheci uma chamada Cinco
Coragdes. Apesar do cac_ofaton,_ 0 nome
representava a harmonia conjugal, o
amor de um casal com trés filhos. De-
pois, aconteceu aquilo que costuma
acontecer em 99% dos casamentos, € 08
“CiﬂCO Con deram m. g

E muito dificil compatibilizar, sob
um mesmo teto, pessoas de educagdes
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diferentes, interesses diferentes, idades
diferentes, gostos diferentes e sexos di-
ferentes. Em tltima andlise, casamento
¢ a compatibilizagdo do incompativel.

Quando a ‘‘quimica’’ acaba, e acaba
quase sempre, vai-se a vaca para o ter-
reno séfaro e agreste, que s6 dé urzes,
também conhecido como urzal ou bre-
jo.

Héa uma excegdo, contudo, quando o
casamento ¢ por interesse, pois 0 amor
acaba (ou pode acabar), mas o interesse €
eterno. Ai € conveniente dar outro nome
a fazenda, que ndo Cinco Coragdes, nem
que seja so para evitar o cacéfaton.

Quando esta matéria estiver circulan-
do, o resultado das elei¢des serd conhe-
cido. Estimo que, desta vez, o brasileiro
tenha acertado na escolha da deputagdo.
Vi candidatos prometendo promover o
retorno do homem ao campo, outros fa-
lando em reforma agréria — todos pro-
metendo o Paraiso Terrestre.

Apesar da melhoria geral nas condi-
¢des de vida no campo, com a telefonia
rural, a televisdo, estradas transitaveis,
maior nimero de escolas — essas coi-
sas que ja existem em algumas regides
—, a cidade continua exercendo fasci-
nio muito grande sobre o brasileiro. E
sobre os outros povos, é bom que se
diga.

Outro dia, uma urbanista americana
dizia que o homem procura a cidade
grande atras de emprego, melhores con-

di¢Ges de vida e cultura. S6 néio da para
entender quais sdo as melhores condi-
¢oes de vida numa favela, e o tipo de
“‘cultura’’ que um sujeito, saindo de
casa as quatro da matina, para voltar as
onze da noite, trabalhando (quando
acha emprego) num servigo bragal e bo-
¢al, pode assimilar.

Mil vezes a sabedoria da vida no
campo, — onde, alids, vivem alguns
dos filésofos mais ilustres da humani-
dade —, com as li¢Oes da natureza, as
estagdes definidas, o desabrochar das
flores, o amadurecimento da messe, as
aguas de mina, 0 ar puro € o contemplar
das estrelas na quietagdo tranqiiila das
noites rurais.

Com um tiquinho de televisdo — va
14 — para saber como estdo dificeis as
coisas na cidade grande. E para acom-
panhar os resultados do futebol. Sempre
que possivel pelo sistema tradicional,
ndo muito modemnoso, que ¢ para ndo
confundir a cuca do patricio.

A moda, agora, & o controle de quali-
dade total. Todos s6 falam do controle
de qualidade total. Parece que é inven-
¢do japonesa. Desconfio de sistemas e
métodos japonesg:s que ndo incluam ja-
poneses na receita. Para que a tal de
qualidade total dé certo, deve ser preci-
so Iimportar, com ela, os japoneses.

(;qm Japonés e chinés, até reforma
agraria pode dar certo. Por qué? Ora
porque japonés € muito teimosg, Teima’
teima, até que as coisas acertam, :
mOI;f(:)il assim numa_fazendinhg onde
: » que antes havia pertenciqg
Jjaponés. Nela, a familia Jjaponesa 8 um
tudo, mas tudo mesmo, en, colhia

: = 2 uant, :
zinhos ndo produziam nadei1 a]énfd%s Vi-
mi-

Tho e feijdo.
Um dia, passeando por 14
ministro Salgado Filhoppel!guiif: A,
dos vizinhos por que nzg plant;l 4
quizelros, ameixeiras, castanfe bk
butlcabi;lras — aquelas érvoreras' &
que os japoneses explorayay, ES it
nho s6 dizia: “Aqui nio dj ame;
senhor ministro; aqui o

néo, senhor ministro’’.
E o grande Joaquim Pedr

Filho insistia: ““Ndo d49 C(gﬂ%alg:dg

Fukuda colhe tudo isso ali do ladp?" A

réplica do lavrador tupiniquim é genial:

g te;;nosw de japongs, senhor minis-

tro”’. ke

5 NeiXa ndo,
Nao d4 castanha

e
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nerece uma super
- embalagem.

Rimula Super MV
agora tem uma nova
embalagem em plastico,
projetada para garantir
Maior seguranca e
maior qualidade, além
de tornar mais praticd
0 manuseio.

Rimula Super MV foi pesqui-
sado e testado em 13 laboratérios
no mundo inteiro.

E para provar a sua qualidade e
tecnologia na prética, rodou em
estradas brasileiras 25.127 km sem
troca, sob as mais duras condigoes.

Rimula Super MV mantém o
motor mais limpo, aumenta a sua

vida util, facilita as partidas a frio

e garante um desempenho seguro
a qualquer tempo, em qualquer
temperatura.

Para vocé pegar no pesado e
aglientar o tranco no campo,
Rimula Super MV.

Para motores a diesel, turbo ou
aspirados. O seu grande aliado.

~ Seu bico funil foi
desenhado para evitar

o derrame e oferecer
maior aproveitamento.
E seu novo lacre
inviolavel € uma garantia
de qualidade. A certeza
de que vocé estd levando
um super Gleo.

W

Vocé confia, a Shell excede.




PORTEIRA ABERTA

Hamburguer diet

era dos produtos diet chegou defi-

nitivamente aos derivados de car-
ne, com o langamento, na Expointer 94,
do hambirguer de bufalo. Fabricado
pelo Frigorifico Lider, de Viamao/RS,
da Irméos Greve e Cia. Ltda., o produto
apresenta, conforme o fabricante, 40%
menos colesterol e 12 vezes menos gor-
dura que os similares de carne bovina,
com 10% a mais de sais minerais ¢ 11%
a mais de proteina. O supervisor de pro-
dpcz?_lo do Lider, Daniel Garcia Greve (a
direita na foto), informou que o ham-
blrguer de bufalo virou um sucesso na
Expointer, devido a sua férmula exclu-
siva— 100% de carne de novilhos com
até 2,5 anos, 10% de gordura suina, e
condimentos, numa mistura desenvolvi-
da pela Bremil, de Lajeado/RS. “‘Ape-
nas no primeiro sabado da exposicdo,
vendemos 50 caixas de hamburguer,
quando esperavamos vender cerca de
100 unidades durante toda a feira’’, dis-
se ele, lembrando que o produto tam-
bém pode ser encontrado na Casa do
Bufalo, em Porto Alegre, administrada
por Fabiano e Iolanda Garcia (a esquer-
da e no centro da foto).

Casa nas alturas

C riatividade nfo falta ao criador de
cavalos appaloosa Mario Sérgio
Vasques, do Haras Ferro Velho, de
Santa Vitéria do Palmar/RS. Para eco-
nomizar com didrias de hotel e alimen-
tagdo para seus tratadores durante a Ex-
pointer, Vasques construiu, ha dois
anos, uma residéncia fixa de 52,5 me-
tros quadrados sobre as seis cocheiras
que costuma ocupar na exposi¢do. A
um custo de US$ 3,8 mil, a casa acrea
de Vasques abrigava até oito pessoas
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(nos finais de semana a lotagdo chegava
a 20 ocupantes), com todas as facilida-
des, como cozinha, camas e armdrios.
“‘E uma forma de dar mais conforto ao
funciondrio, evitando que a peonada te-
nha que dormir mal ajeitada, nos corre-
dores entre as cocheiras, e ainda liberar
0 espago para o transito de visitantes e
animais’’, falou o criador. A idéia virou
moda, com dois vizinhos de Vasques
investindo no mesmo tipo de constru-
¢dlo, e a propria Secretaria da Agricultu-
ra partindo para alojamentos similares
sobre um novo pavilhdo de eqiiinos.

A visita do vampiro

Osucesso marcou o estande do De-
partamento de Produgdo Animal
(DPA), da Secretaria da Agricultura
gaucha, na Expointer 94. A razdo: mor-
cegos hematéfagos vivos atraiam mi-
lhares de visitantes didrios, preocupa-
dos com as dentadas dos vampiros.
Preocupagdo sem sentido, pelo menos
no Rio Grande do Sul, explicou o vete-
rinario Nilton Antonio Rossato, coorde-
nador do setor de profilaxia e combate a
raiva bovina do DPA, ao informar que
nenhum caso de contaminagfo humana
foi registrado em territério gaicho este
ano. Mesmo em casos de bovinos,
“nunca tivemos uma situagdo tio boa
como agora, com apenas trés registros
até o momento’’. Em 1988, ocorreram
mais de cem casos, caindo para nove
em 91 e apenas um registro em 92,

Basquete a 4 patas

Derivado de antigo jogo praticado
pelo exército do Afeganistdo e do
“‘pato argentino’’, o horse-ball, ou bas-
quete a cavalo, chegou ao Brasil. O pri-
meiro jogo oficial, como ndo poderia
deixar de ser, foi na Expointer 94, numa
iniciativa da raga appaloosa, com os ca-
valos treinados na Hipica do Vale, de
Novo Hamburgo/RS. O instrutor fran-
cés Stephane Gutfreund explica que a
partida, com dez minutos de jogo corri-
do de cada lado, opondo duas equipes
com quatro cavalos cada, difere do pato
num ponto bésico: ‘‘As regras sdo mais
rigidas, com um campo delimitado e,
por isso, ha menos risco de choques
violentos, permitindo a participagdo de
mulheres’’.

Superpresentao

D ois anos de negociagdes foram ne-
cessarios para que a Associagdo
Brasileira dos Criadores de Limousin
— Nicleo Sul conseguisse concretizar
seu antigo sonho de ter uma sede dentro
do pavilhdio de bovinos de corte do Par-
que Assis Brasil, em Esteio/RS, a
exemplo de outras entidades do género.
A conta do privilégio, no entanto, saju
cara, como revelou o presidente do ni-
cleo gatcho, Wilson Brochmann “Na
verdade, ndo fizemos uma casy.

duas”’, disse ele. Explica-se: em’tmas
do valioso ponto, o nicleo Cedeuroca
terreno no parque — localizady o
proximidades da drea de eqiiingg __ 1
vestiu US$ 35 mil na construgao ; 1=
sede, a Casa do Limousin, com 18(;: S
tros quadrados e ainda constryiy I;ﬁ}
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USS$ 30 mil, a casa nova do Comissaria-
do da exposigdo, com cerca de 220 me-
tros quadrados, doando-a para a Secre-
taria da Agricultura gatcha.




Laranja acelera

0 ano passado, o campedo em for-

mula Indy Emerson Fittipaldi este-
ve na Expointer e levou 30 tratores
Massey Ferguson para sua fazenda de
laranja de Araraquara/SP. Desta vez,
Emerson voltou para estudar a possibi-
lidade de levar mais dez unidades para
sua nova propriedade, a Fazenda India-
napolis, de Boa Esperanga/SP, com.200
alqueires e adquirida, hd meio ano, por
US$ 2 milhdes. Atualmente produzindo
quase 1 milhdo de caixas de laranja ao
ano, numa 4rea total de 1,1 mil alqueire,
o corredor ndo esconde que a fruta é tdo
importante em seus negécios quanto a
velocidade das pistas. ‘“Toda a vez que
eu ganho uma corrida, comemoro com
suco de laranja”, disse ele, que preten-
de atingir a meta de 2,5 milhdes de cai-
xas, dentro de quatro a cinco anos. A
produgdo — que envolve 300 funciona-
rios — ¢ totalmente destinada & Cutrale,
de Sdo Paulo, maior fabricante de suco
concentrado de laranja do mundo.

| Venha viver
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Expomoralismo

Amaior polémica da Expointer 94
nada teve a ver com a premiagdo
de animais ou questdes de politica agri-
cola, mas acabou complicando a vida
daqueles que precisavam acompanhar
os julgamentos no inicio da exposigdo.
Ap6s terminar a impressdo do catalogo
oficial, onde constavam (quase) todos
os animais presentes no Parque Assis
Brasil, a grafica MB-Marbra Editora
Ltda., de Porto Alegre, recebeu a ordem
da administragdo da feira de retirar da
quarta capa um anuncio colorido da
Gruta Azul, casa noturna muito badala-
da, da capital gatcha, onde apareciam
garotas seminuas. Dessa forma, o cata-
logo, que deveria estar pronto no pri-
meiro dia da mostra, s6 foi distribuido
quando novo anunciante foi encontrado,
quatro dias depois. A casa noturna, em-
bora ainda lute para se ressarcir dos
prejuizos (ndo dimensionados) do can-
celamento da propaganda, s6 nio botou
mais lenha na fogueira porque teve pu-
blico cativo e garantido nos oito dias da
feira.
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Tradicdo de peso

Com 50 anos de selegdo na raga de
corte charolés, a Cabanha Chapa-
da, de Itacurubi/RS, sagrou-se, na Ex-
pointer 94, tri-recordista em animais
mais pesados. Depois dos touros Janué-
rio (1.365 quilos, em 1978) e Bacara
(1.311 quilos, em 1985), foi a vez de
Oiapoque, com
quatro anos de ida-
de e quarto lugar no
campeonato charo-
lés aspado, exibir
seus 1.345 quilos e
assegurar o titulo
de animal mais pe-
sado da mostra. “‘E
a mistura de genéti-
+ ca, com grande par-
te de nossos produtos descendentes do
ragador inglés Impeccable, e da dedica-
¢do do tratador Pedro Pacheco’, reco-
nheceu a proprietiria Rosalina Ribas
Gonzales. Ha 23 anos trabalhando para
a sucessio de Alcyone Ferreira Gonza-
les, Pacheco informou que Oiapoque ja
nasceu forte, com uma estrutura éssea
desenvolvida, foi bem alimentado du-
rante seu primeiro ano € consome, hoje,
20 quilos diarios de rag@o concentrada,
além de pasto a vontade. ‘‘Até o fim do
ano, ele atinge 1.500 quilos’’, disse com
orgulho o tratador.
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A chegada do real ao
campo trouxe a
expectativa de

recuperagio do setor.

Desta vez, nio houve
choro entre 0s

expositores, que
voltaram para casa
satisfeitos

ais uma vez, a maior mostra
do Hemisfério Sul deu pro-
vas de que é capaz de supe-

rar as dificuldades setoriais e ultrapas-
sar seus proprios limites. Sucesso de
publico, com 1,2 milhdo de visitantes
em seus nove dias, a 17* Exposicdo In-
ternacional de Animais, Maquinas
Agricolas e Artesanato (Expointer 94),
realizada de 27 de agosto a 4 de setem-
bro no Parque Assis Brasil, em Es-
teio/RS, foi marcada por superlativos.
O resultado comercial, por exemplo, ul-
trapassou em muito as previsoes iniciais
do secretario da Agricultura e Abasteci-
mento gaucho, Floriano Isolan, organi-
zador do evento junto com a Federagiio
da Agricultura do Estado (Farsul) e
com o Ministério da Agricultura.
Embasado na estabilidade do real,
Isolan estimou que as vendas de ani-
mais e maquinas ficariam 30% acima
da comercializacdo da edigdo 93, que
somou respectivamente US$ 1,955 mi-
1hdo (para 1175 exemplares vendidos) e
US$ 30 milhdes. ‘‘Estava subestimando
a capacidade de investimento de nossa
gente diante dos problemas do crédito
agricola’’, reconheceu depois o secretd-
rio, animado com os nimeros finais da
exposigdo: 1.424 produtos vendidos por
US$ 2,980 milhdes (ou R$ 2,64 mi-
1hdes, pela cotagdo oficial do wltimo dia
da feira), representando um acréscimo
de 52% sobre o ano passado, enquanto
no setor de méquinas e implementos,
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irrigado por recursos
do Finame e pela ca-
pitalizagdo de trés sa-
fras positivas, o fatu-
ramento global ficou
em US$ 65 milhdes
(ou RS 57,2 milhdes),
num crescimento sur-
preendente de 116% sobre 1993.

O presidente da Farsul, Régis Lopes
Salles lembrou que outros fatos também
colaboraram para os recordes da Ex-
pointer, transformando-a na exposi¢ao
mais importante do Mercosul e distan-
ciando-a de sua concorrente mais proxi-
ma, a Feira de Palermo, em Buenos Ai-
res, Argentina, que faturou apenas US$
1,117 milhdo em julho wltimo. Em pri-
meiro lugar, avaliou Salles, hd muito
mais ‘‘hermanos’’ argentinos, uru-
guaios e paraguaios circulando por Es-
teio do que brasileiros nas exposigdes
dos paises vizinhos. Enquanto o produ-
tor uruguaio sofre com a alta carga tri-
butéaria dos produtos agroalimentares, e
o argentino experi-
menta o maior endi-
vidamento  setorial
da histéria (cerca de g
US$ 5,3 bilhdes), o
agropecuarista brasi-
leiro, apesar do cus-
to financeiro que
onera a atividade,
resolveu apostar no
real e partiu para as
compras, facilitadas
por pregos fixos e
prazos de pagamen-
to em até 12 vezes,
evitando a tomada
de crédito nos ban-
cos, devido as altas

taxas de  juros.
““Esta facilidade
acabou atraindo

também os produto-
res vizinhos, que de-
vem ter sido respon-
saveis por 5% do
movimento geral da feira”’,
dirigente. '

Reclamacoes unificadas — Mas se
os sotaques se embaralhavam durante a
mostra, os protestos dos produtores bra-

calculou o

sileiros quanto a manu-
tengio da Taxa Refe-
rencial (TR) nos contra-
tos de empréstimo rural
nunca foram tdo unifor-
mes. As reclamagdes ti-
nham um enderego cer-
to: os ouvidos do minis-
tro da Agricultura, Synval Guazzelli,
que resolveu acampar por trés dias na
exposigdo. ‘E ridiculo e constrangedor
que o plano de safra tenha apenas R$
5,6 bilhdes para financiar a safra de ve-
rdo, € que esses recursos continuem
atrelados a corregdo monetaria, chegan-
do as raias da afronta’’, criticou Régis
Lopes Salles no discurso da abertura
oficial. ‘O problema é que o Conselho
Monetério Nacional tem mais represen-
tantes dos bancos que do setor produti-
vo’’, emendou o govermnador gaticho
Alceu Collares no mesmo ato.

Reconhecendo que muito pouco pdde
fazer & frente da pasta agricola, Guazzelli
tangenciou as criticas: ‘‘Negar essas con-
tradi¢des seria igno-
rar a realidade pal-
pavel, e eu também
penso que o plano
de safra nio foi o
ideal, mas foi o pla-
no possivel’’. Mais
adiante em sua defe-
sa, 0 ministro garan-
tiu que queria uma
corregdo monetaria
menor que os 12,5%
nos contratos do
crédito rural, ‘‘mas
0 que conseguimos
foi 11%”’. Por fim,
anunciou a criagdo
de uma comissio
mista para desenvol-
ver um novo mode-
lo agricola para o
Pais, e admitiu que
ouvira do entdo mi-
nistro da Fazenda,
Rubens Ricupero, a
confissdo de que a TR era um tipo de mal
necessario, pois os recursos disponibiliza-
dos para esta safra ainda eram oriundos
da poupanga, cujo indice de corregdo € a
TR.
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Enquanto Guazzelli defendia a con-
ducdo do ministro da Fazenda no Plano
Real, o préprio Ricupero caia do cargo
em Brasilia, o que acabou complicando
a visita do candidato do PSDB a presi-
déncia da Republica, senador Fernando
Henrique Cardoso, ao parque de Esteio,
no final da Expointer. ‘‘Foi um aciden-
te”’, classificou Cardoso, salientando,
no entanto, que a saida de Ricupero ndo
afetava o real. ‘‘Para a agropecudria
brasileira e para a Expointer, os refle-
xos da saida de Ricupero foram peque-

nos”’, observou Salles, lamentando a

demissdo e também o fato de a exposi-
¢do ndo ter discutido a queda do prego
da care exatamente no periodo do
evento. Em meados de agosto, o quilo
vivo do boi custava US$ 0,85, caindo
para US$ 0,75/quilo no final do més,
devido a oferta maior no centro do Pais
e 1‘1_ redugdo de consumo provocada pelo
baixo poder aquisitivo da populagdo.

Na verdade, o assunto, se ndo foi
abordado oficialmente, estava na cabe-
¢a de quase todos os pecuaristas presen-
tes, como lembrou Jodo Carlos Patella,
presidente da Associagdo Nacional de
Criadores Herd-Book Collares, a enti-
dade que congrega 18 associagdes de
ragas de corte e mistas do Pais. ‘“Temos
que aumentar a comercializacdo de car-
ne, estimulando, ao mesmo tempo, a
produtividade da pecuéria, fazendo com
que o campo absorva toda esta tecnolo-
gia que vemos presente na Expointer’’,
disse. Paralelamente, a queda das ex-
portacdes brasileiras de carne bovina
também preocupava em Esteio. Ary
Lange, presidente do Sindicato da In-
dustria gaticha do setor, estimou que a
defasagem cambial decorrente do real
reduziu entre 30% e 40% as vendas do
Brasil para o mercado externo, causan-
do um prejuizo de US$ 15 milhdes so-
mente em agosto. Para setembro, calcu-
lou ele, o prejuizo ficaria em aproxima-

Guazzelli: recursos afrontantes

damente US$ 25 milhdes, com uma
queda de 40% a 50% nas exportagdes.
‘O governo tem que achar uma solugdo
para compensar essa defasagem, pois os
frigorificos estdo praticamente parando
de exportar’’, reclamou Lange.
Secretdrios contra a aftosa — Se
ndo se discutiu a contento a crise da
carne bovina, a febre aftosa foi profun-
damente dissecada. Durante dois dias,
22 secretirios da Agricultura do Pais
analisaram o assunto, repetindo o féorum
realizado no ano passado, e aproveita-
ram para também criticar o governo fe-
deral na questdo da TR. Para os Estados
do Sul, a aftosa é crucial diante das ex-
portagdes para Europa, Asia e Estados
Unidos, e o refor¢o veio através da se-
cretaria Nacional de Defesa.Agropecua-
ria, Tania Maria de Paula Lyra, que
acolheu um protocolo da Farsul preven-
do a declaragdo da Regido Sul como
zona livre da doenga, em dezembro des-
te ano, com o estabelecimento de 13
barreiras sanitarias entre Sdo Paulo e
Parana. “°E uma forma nfo s6 de garan-
tir a boa situagdo de controle da aftosa
na area, mas também de atender as exi-
géncias dos parceiros do Mercosul”’,
explicou ela.
° Além dos avangos na 4rea sanitaria
— que continuaram com a declaragdo
do fim da peste suina classica (PSC)
nos trés Estados sulinos — a Expointer
também foi palco para discussoes diplo-

QBALANCO

DA FEIRA:;

RECORDISTA/

)

| Animais participantes 4.028 4201 i
Animais, cobert. e
embrides vendidos g8 Ll 21%
Faturamento na venda Us$ us$ 52 5%
de animais 2,98 milhdes | 1,955 milhdo 120

[ 1.364 1.110 22,9%

Faturamento na venda
de maquinas, uss Us$ 116%
implementos e 65 milhdes | 30 milhdes =
produtos®

| Pablico visitante 1,2 milhdo | 1 milhdo 20%

Fonte: Secretaria da Agricultura / RS - *Dados extra-oficiais
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maticas, com a presenga do embaixador
Jorio Dauster, chefe da missdo brasilei-
ra junto 8 Comunidade Européia, anali-
sando as ainda incipientes ag¢des co-
muns do Mercosul ante a Europa, em-
bora o velho-continente seja o parceiro
mais forte dos sul-americanos, ao ab-
sorver 30% das exportagOes regionais.
““As dificuldades talvez sejam decor-
rentes da falta de estabilizagdo econo-
mica do bloco do Mercosul’’, sintetizou
ele, criticando, ainda, a postura princi-
piante dos exportadores brasileiros, que
esperam o comprador bater na porta
para fazer o negocio, quando deveriam
ir em busca do mercado.

Rusticos e video — Finalmente, en-
tre as novidades deste ano, duas se des-
tacaram: o videoleildo e a comercializa-
¢do de rsticos (puros criados a campo),
numa praga que tradicionalmente opera-
va com animais puros criados em gal-
pdo. Introduzida no ano passado, atra-
vés de grupos como Cabanha Azul, de
Quarai/RS, e Delta G, de Dom Pedri-
to/RS (que reune as fazendas Guatam-
bu, Alvorada, Caty € Jacarezinho),‘a
venda de risticos somou US$ 828 mil,
para 172 exemplares vendidos, ante 0S
US$ 71 mil apurados em 1993, com a
venda de 31 exemplares. O crescimento
ocorreu nio somente na quantidade de
ragas negociadas — 13 nesta edigdo,
contra duas no ano passado — mas
também na participagdo de mais estabe-
lecimentos, como a Conexdio Braford-
DEP, mantida pela Pioneer Sementes,
de Santa Cruz do Sul/RS e outras pro-
priedades de peso no criatério gatcho,
como a Estincia Sdo Pedro, de
Bagé/RS, e Rincdo Sdo Jodo, de Jagua-
rao/RS, entre outras.

““As vendas de risticos somaram
mais que muita feira do interior do Es-
tado’’, relatou o comissario da Expoin-
ter e chefe do Servigo de Exposigdes e
Feiras da Secretaria da Agricultura gai-

: gal
cha, José Arthur de Abreu Mayt; :
mitindo que a categoria vej s, ad

: ' V€10 para ficar.

Quanto ao videoleildo, anal;
leiloeiro Fausto C D)

; austo Crespo, que promoveu
VoIt e e fololsion

: 0 do Parque Assis Bra-
sil, com R$ {350,7 mil (ou 28,5% de
toda a comercializagéio da feira), *“trata-
se de tecnologia do Primeiro Mundo,
que levard o setor a uma revolugdo’’.
Nos seus remates via satélite, Crespo
recebeu mais de 700 ligagdes de todo o
Pais, “‘e se muitas delas ndo fecharam
negdcios, pelo menos ajudaram a es-
quentar os lances’’ finalizou. [ 2




PECA PIRATA?

Uma peca pirata pode afetar o desempenho de toda a maquina. Por isso, so use pegas testadas
e garantidas pela fabrica. Elas séo desenhadas para fazer o seu Massey trabalhar melhor. Nao
brinque com coisa séria. Peca genuina é seguranca para VOCé € para a sua maquina.

DEZ PROPAGANDA

MW

!  PRODUZIDO POR IOCHPE-MAXION S.A.

EXIJA PECAS GENUINAS MASSEY FERGUSON.




Feira ja virou ponto de encontro do comércio internacional
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Luciana Révész, da Suica: espalhando a genética do pardo suico

Tecnologia, negodcios, balanga co-
mercial, exportagdo. Atrds da imple-
mentag¢do e fortalecimento com o Bra-
sil, desses itens de primeira grandeza
dentro do mercado internacional, repre-
sentantes de 12 paises estiveram pre-
sentes na Expointer 94. Mas foi a Gré-
Bretanha, com o maior estande do Pavi-
lhdo Internacional (200 metros quadra-
dos) mais a visita da ministra da Agri-
cultura da Inglaterra, Angela Bowning,
que deixou mais claro as suas intengdes
de negociar maquinas, informagdes
agropecudrias e tecnologia pos-colheita.

Segundo Bowning, o Brasil exporta
para a Inglaterra US$ 300 milhGes em
produtos agropecudrios e importa so-
mente US$ 42 milhdes. ‘“Nés queremos
equilibrar esse quadro’’, afirma o res-
ponsdvel pelas Relagdes Exteriores,
Stephen Harris. A ministra e o secreta-
rio da Agricultura, Floriano Isolan,
acertaram convénio de cooperagdo téc-
nica nas dreas de informética e tecnolo-
gia voltadas ao setor rural.

Sui¢a — Pela primeira vez, a Suica
esteve presente na feira, representada por
membros da Associagdo Sui¢a de Inse-

MAQUINAS NOGUEIRA.

ENTRAM EM CAMPO PARA VOCE GANHAR.

Ha mais de 35 anos a Nogueira vem plantando tecnologia. Resultado: uma completa safra de
equipamentos agricolas, com toda qualidade e eficiéncia que o mercado merece.

FN 25V AP 41N
A mais moderna
e eficiente
Colhedora de
Forragens
fabricada
no Brasil.
Excelente
desempenho
em todas
as culturas.

Enfardadeira de alta pressao,
recolhe, prensa, amarra capins
nativos, palha e restos de cultura
em fardos uniformes e compactos.

RFN 25

Acoplado a FN 25V,
o RFN 25 recolhe e
pica no tamanho
ideal, todos os tipos
de forragens,
tanto verde quanto
pré-secadas.

EN-6000

A solugao para
picar
cana,capim,
sorgo, milho
e todas as
espécies
forrageiras.

Nogueira S/A Maquinas Agricolas
Rua. XV de Novembro, 781 - Itapira - CEP 13970 000

DPM

Moe, pica e
desintegra milho §
em graos, milho

com palha e
sabugo, cascas

de cereais e
graos diversos.

Fone: (0192) 63-3000 - Telex 19.2380 INOG BR - Fax (01 92) 63-3250
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minagdo Artificial. Eles vieram ofere-
cer aos criadores do Mercosul uma ge-
racdo de touros selecionados através do
teste de progénie da raga pardo suigo.
A empresa ja negocia hd 22 anos com
o Brasil. A veterindria da associagdo,
Luciana Révész, garante que o maior
interesse dos produtores do Sul e do
Mato Grosso do Sul é pelo sémem des-
sa raca para o cruzamento com nelore.

Brasil e Canadd querem
uma balanga

comercial de UIS$ 2 bilhoes

Canadd4 — Estreitar as relagdes
entre as empresas privadas e as ini-
ciativas do governo. Esse foi o obje-
tivo da visita do ministro da Indus-
tria e Comércio do Canad4, Ray Mac
Laren, a Expointer 94. Acostumado a
fazer negdcios com o Brasil, em es-
pecial na area de genética animal e
inseminagdo artificial, ele acredita
que, a partir deste ano, a balanga co-
mercial entre os dois paises, antes de
US$ 1,5 bilhdo, passara para USS 2
bilhes.

Srepi:;m Harris, da nglaterra: o Brasil
exporta mais

O Canadé esteve representado por
empresas especializadas na drea de
genética animal e inseminag#o artifi-
cial. Donéario Lopes de Almeida, ge-
rente-geral no Brasil da empresa Alta
Genetics, saiu da Expointer com um
faturamento de RS 200 mil, enquanto
que, em 1993, ndo chegou a R$ 100
mil. A raga que mais se destacou foi a
simental, procurada principalmente
pelo Brasil Central (cerca de R$ 60
mil), seguida de perto pela red angus
e hereford. O Brasil representa, para a
Alta Genetics, o maior mercado de
embrides e sémen de gado de corte.
No ano passado, a empresa fechou em
R$ 1,5 milhdo. ‘‘Considero um exce-
lente resultado, uma vez que hé cinco
anos faturdvamos apenas R$ 800
mil”’, festeja Donério.

Mercosul — O governador da pro-
vincia de Entre Rios (Argentina) par-
ticipou da feira com dois objetivos:
firmar o ressurgimento do projeto ga-
soduto Brasil—Argentina, através da
negociagdo entre o Estado do Rio
Grande do Sul e a Provincia, e acom-
panhar 120 empresarios.

Silos Armco Staco

Da Carfl-Blise

Esta é a sua solugdo completa para
a armazenagem de graos. Com
chapas e montantes garantidos contra
corrosdo, por processo proprio de
galvanizacdo a quente, 0s silos
sdo parte do Sistema Completo
de Tratamento de Grdos Armco
Staco, composto por maquinas
de pré-limpeza e limpeza, seca-
dores galvanizados, transporta-
dores horizontais e verticais.

Tudo por um preco excelente, com fi-
nanciamento proprio ou FINAME. Con-
sulte ja a Armco Staco. O segredo para
guardar a safra na maior seguranca.

Ce=" "9

Armco (((sTAco
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Silos Armco Staco. O Cofre da Safra.
S#o Paulo: Av. Dr. Francisco Mesquita, 1575

- Vila Prudente - Tel.: (011) 915-8805 - Fax: (011) 914-7324
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ovinocultura entrou nesta Expointer

com expectativas positivas. O setor de
came, em pleno crescimento, investindo
nas possibilidades do mercado interno e no
aumento do consumo. E o setor da 13 vol-
tando a respirar depois de anos de crise,
principalmente em fungdo do mercado in-
ternacional. O que no inicio da feira era
apenas especulagio, ao final se confirmou
com numeros totais de vendas da ordem de
US$ 361.879, superior aos US$ 306.679 de
1993.

“Desde o inicio dos anos 90, viemos
passando por uma forte crise. Mas ndo po-
demos transformar os bons resultados
atuais em euforia. O setor precisa voltar a
investir’’, avisa o presidente da Associagio
Brasileira de Criadores de Ovinos (Arco),
Glénio Prudente. Gragas a um excesso de
13 no mercado da Australia, dona do maior
estoque do mundo, 0s pregos se mantive-
ram em baixa nos ultimos cinco anos e, s6
em 1993, com a diminuigdo dos estoques,
0s pregos cresceram mais de 60%. Segun-
do as analises da Arco, a safra 93/94 encer-
rou-se com pregos bem superiores aos de
92/93. Para a préxima safra, sdo esperados
pregos dentro da margem histdrica do seg-
mento, entre US$ 2,50 ¢ US$ 3,00 para o
quilo da 13 fina, e US$ 2,00 a US$ 2,50
para o quilo da média, e US$ 1,70 e US$
2,00 para o quilo da 12 grossa.

Nesse meio tempo, os produtores de 13
diminuiram os seus rebanhos. Em 1989, o
total do rebanho-13 era de 12 milhdes e, em
1993, caiu para 8 milhdes. Para Prudente, o
que garantiu condi¢Ges de retomada do se-
tor foi a entrada dos produtores na drea dos
ovinos came. Esse setor vem se mantendo

em franca ascensdo nos ultimos dez anos,
em especial no Sul do Brasil, com a forma-
¢do das ‘‘boutiques’, espécie de varejos
especializados em cortes de camne de cor-
deiro.

Carne — Os ovinos da raga suffolk fo-
ram um dos destaques da feira, ao baterem
o recorde de inscrigGes na Expointer, com
283 cabegas (em 93 ndo passou de 199),
representando 30% de todos os ovinos ins-
critos, de um total de 11 ragas. Além disso,
os animais de criadores galichos e para-
naenses mereceram elogios do jurado e
produtor americano, Robert Kimm. Apesar
de reconhecer que, em comparagdo com a
alta qualidade genética dos centenérios re-
banhos americanos, os brasileiros ainda
tém muito a aprender, ele se surpreendeu

Ovinos: participagdo 10% maior que no ano passado

com as boas caracteristicas raciais dos ovi- |
nos em exposi¢do. Em palestra aos criado-
res brasileiros, Kimm alertou para a impor-
tdncia de caracteristicas como a circunfe-
réncia dos testiculos, o diagnéstico de ges-
tacdo e o peso correto para o abate (em tor-
no de 60 quilos). Em fungo disso, ele afir-
mou que a Sociedade Americana dos Cria-
dores de Ovinos tem interesse em exportar
tecnologia genética para o Brasil. O grande
campedo, da Cabanha Bugre Morto, foi es-
colhido pelo especialista americano por ser
mais desenvolvido, comprido, largo, com
bastante osso, boa cabega e peito pouco
pronunciado; e a camped, também por ser a
mais comprida, de volume maior, osso for-
te e bom arqueamento de costelas.

J4 seguindo esses conselhos, o presi-
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dente da Associagdo Brasileira dos Criado-
res de Suffolk (ABCOS), Jorge Lopes, ga-
rante que o nivel dos animais vem crescen-
do bastante, principalmente gragas aos in-
vestimentos na importagdo do material ge-
nético americano. ‘‘Cerca de 90% do nos-
so rebanho se caracteriza pela genética im-
portada’’, garante.

No inicio da feira, Lopes declarou que
nio esperava pregos estratosféricos e, sim,
uma boa média de vendas. Pois, em com-
paragdo ao ano passado, foi o que aconte-
ceu. Todos os 76 mil animais postos a dis-
posigdo foram vendidos, mas o faturamen-
to total ficou em US$ 86.568, bem abaixo
na média da Expointer anterior, US§
102.221. Lopes acredita que a ndo-nego-
ciagdo dos campedes puxou as médias para
baixo. “‘O dono do campedo chegou a ne-
gar R$ 10 mil pelo animal’’, explica.

Mesmo assim, os leildes foram conside-
rados satisfatérios, havendo inclusive falta
de fémeas. Pois ndo foram sé produtores
brasileiros que estiveram negociando suf-
folk nesta Expointer. Pela segunda vez, os
criadores uruguaios aproveitam a feira para
levar alguns ovinos. Apesar do Uruguai ser
um pais de tradigdo laneira, o veterindrio e
produtor uruguaio, Luis Alfredo Fratti, ex-
plica que os criadores também encontraram
na came uma solugdo para os baixos pre-
¢os da 13 e, desde o comego do ano passa-
do, exportam carne para a Ardbia. Esse ne-
gbcio vem crescendo tanto que foi funda-
da, em 1994, a Associagdo Uruguaia dos
Criadores do Suffolk. A outra opgio dos
criadores € para o cruzamento do suffolk
com as ragas 13. Em tormo de 80% do reba-
nho-13 uruguaio é cordelare.

Junto com a Farsul e Febrocame, a As-
sociagdo dos Criadores de Suffolk esta tra-
balhando para levar os animais também
para a Argentina. O maior empecilho é a
febre aftosa, que ainda ndo esta totalmente
erradicada. J4 no Uruguai ndo existe esse
problema. A intengdo dos produtores brasi-

Robert Kimm, dos EUA: Brasil ainda tem a aprender

Braun: pouca venda e reagdo futura

leiros ¢ alcangar o nivel de qualidade ideal
para concorrer no mercado internacional.
““Cerca de 10% do consumo americano €
importado da Nova Zelandia. Precisamos
buscar esse mercado’’, explica Jorge Lo-
pes.
Ainda durante a feira, o ministro da
Agricultura e Abastecimento, Synval
Guazzelli, assinou um convénio entre o
Ministério da Agricultura, Febrocarne e
Arco, repassando R$ 70 mil a Federa-
¢do,para o treinamento de técnicos em ovi-
nocultura. De acordo com o diretor da Far-
sul, Carlos Sperotto, isso significa a reati-
vagdo efetiva de apoio do governo federal
ao setor, 0 qual ha nove anos havia suspen-
dido esse servigo. Para Sperotto, isso € a
seqiiéncia de trabalhos de avaliagio e con-
tinuidade de programas de incremento en-
trosando ainda mais a Arco, a Febrocame e
o Ministério da Agricultura.

Suinos — Outro setor que foi para a
feira com esperangas € o de suinos. Mas,
devido aos baixos pregos e aos problemas
de mercado, sem o otimismo dos criadores
de ovinos. Neste ano, foram inscritos 255
animais, e 147 estiveram presentes, ainda
menos que os 150 expostos no ano passa-
do. O presidente da Associagdo dos Cria-
dores de Suinos do Rio Grande do Sul
(ACSRGS), José Adao Braun, explica que
os produtores escolhem os seus melhores
animais para a feira, e, devido a crise dos

ultimos cinco anos, os criadores estdo cada
vez mais preocupados com a ‘‘vitrine da
Expointer’”. O total de animais vendidos
foi menor do que na Expointer 93 (48), nio
passando de 44, e com um prego médio de
US$ 293,00.

O maior problema da suinocultura con-
tinua sendo o preco pago ao produtor.
Atualmente, os 20 frigorificos pagam, em
média, US$ 0,68 o quilo de suino vivo.
“De acordo com as necessidades do pro-
dutor, valeria, pelo menos, 30% a mais”’,
reclama Braun. Por outro lado, o suinocul-
tor conseguiu aperfeigoar a qualidade. A
criagdo, de uma maneira geral, tem como
base as ragas importadas, como landrace,
large white e duroc. E o aumento de produ-
tividade se deve as técnicas mais modemas
de manejo, chegando a um ganho médio de
16 a 18 leitdes por porca ao ano (ha 20
anos, a média variavade 10 a 11).

Braun acredita que a associagdo pode
aproveitar esses bons resultados para voltar
a apostar no incremento do consumo inter-
no, através de parceria com a industria. A
idéia & colocar no mercado embalagens
com cortes pequenos, mais atraentes ao pi-
blico. Para se ter uma idéia, 41% do consu-
mo mundial de carne € de suinos, mas, no
Brasil, niio ultrapassa 7,5 quilos per capita.
Os 80 mil suinocultores do Estado _eleva-
ram os tamanhos meédios das granjas, d_e
dez a doze matrizes alojadas para aproxi-
madamente 30 matrizes. s

Seguindo esses avangos, 08 abates vém
registrando aumentos. Em 1993, foram
2,448 milhdes de suinos, 3,09% a mais que
no ano anterior. ‘‘Este ano, esperamos um
crescimento de 2% a 3% nos abates’’, de-
clara Braun. Contudo, ao mesmo tempo, a
associagdo alerta para a etema falta de ga-
nho dos produtores. Exatamente por 1550,
no final de julho a entidade encaminhou ao
Ministério da Fazenda um documento
apontando os elevados pregos pagos pelo
consumidor, em comparagao ao que o pro-
dutor recebe. ‘‘Alguém estd ganhando em
cima dessa diferenga’’, alerta Braun. :

A boa noticia para os suinocultores veio
com a portaria assinada pelo ministro da
Agricultura, Synval Guazzelli, que deqlar‘a
os trés Estados da Regido Sul do Brasil ]1—.
vres da peste suina cldssica. Em 1993, foi
detectado apenas um foco no Parana, mas
todos os animais foram sacrificados e se
evitou a disseminagdo da doenga. A-mech-
da permitird aos produtores con'du;oes de
competir no mercado internacional. Na
mesma portaria, ser criado o Comité Con-
sultivo do Programa de Controle da Erradi-
cacdo da Peste Suina Classica. Os trés Es-
tados do Sul possuem um rebanho de 10,7
milhdes de cabegas, representando 44% do

rebanho nacional.
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Paleteada: publico vibra com o ‘‘sanduiche’’ do novilho

Crioulo inova no Freio de Ouro

em o frio e a chuva do ultimo fim

de semana de agosto impediram
que mais de 15 mil pessoas fossem tor-
cer na final do Freio de Ouro, no Par-
que Assis Brasil, em Esteio/RS, durante
a Expointer 94. Considerada a maior
competicdo equestre do Pais — este
ano concorreram 20 cavalos e 13 éguas,
habilitados entre 934 exemplares de
720 criadores, em sete provas classifi-
catorias e duas semifinais em diferentes
cidades do Brasil, além de uma etapa no
Uruguai, ao longo de quase um ano de
selegio — o Freio de Ouro continua
sendo uma das grandes atragdes para O
publico que visita a mostra.

E foi sob uma persistente chuva fina,
na tarde de domingo, que o cavalo tor-
dilho vinagre BT Buti4, com sete anos
incompletos, arrancou a_p1~ausos da pla-
téia a0 vencer a competi¢do, asseguran-
do para a Sementes € Cgbanha Butia, de
passo Fundo/RS, o tricampeonato na
prova, Montado por Marcelo Bertagnol-
1i, 20 anos, filho do proprietério do es-
tabelecimento, José Ronald Bertagnolli,
BT Buti4 também inaugurou uma nova
etapa no treinamento dos animais para o
certame. Até este ano, explicou o ginete
Marcelo, s6 tinham ven_c!do cavalos
adestrados pela doma tl'adlf:IOI"l,al, com a
prética da ““quebra do queixo’’, em que
o animal, preso a um pa]qnque, é forqa—
do ao uso do freio atraves de métodos
rudes. BT Butid, explicou Marcelo,
classificado na prova de S&o Paulo, foi
treinado pela doma racional ou ameri-
cana, com um lento e paciente trabalho
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de costume ao freio, incluindo-se ai o
treinamento intensivo para as provas
funcionais nos ultimos 12 meses.

Além disso, lembrou o ginete, a vit6-
ria de Butid, somando 21.216 pontos,
contra 21.147 pontos do segundo coloca-
do, Imigrante da Tradigdo, da Cabanha
Nazareth, de Uruguaiana/RS, de Luiz
Martins Bastos e montado por Laurindo
Afonso, recupera o bom desempenho do
animal no ano passado, quando era cota-
do para ser vencedor e perdeu pontos por
excessos na demonstragdo final. Gilberto
Loureiro de Souza, superintendente de
registro genealogico da Associagio Bra-
sileira de Criadores de Cavalos Crioulos
(ABCCC) e um dos cinco jurados do
Freio de Ouro, considerou que a vitéria
do cavalo dos Bertagnolli ‘“‘abre uma
nova etapa na competi¢do, com a doma
racional ganhando a confianga de outros
criadores’’.

Fémeas em destaque — A edi¢do
deste ano ndo s6 permitiu a entrada da
doma racional no certame, mas também
consolidou uma mudanga introduzida
nas regras no ano passado, quan -
va foi dividida entre macl'?os ed(f)‘ézrin%z{;
Desta vez, participaram 13 éguas, com a
zaina Ja Namorada, de quatro anos, sa-
grando-se camped, a0 somar 19,469 pon-
tos nos d‘ms dias de provas. Classificada
em Bagé/RS, Namorada representou a
Cabanha Santa Edwiges, de José Anto-
nio Anzane]lo, de Sio Lourengo do
Sul/RS, ¢ foi conduzida pelo ginete Ho-
norival Silva Neto. ‘““Nossa intengdo é
dobrar o niimero de fémeas, classifican-

do, para a final, 30 machos e 30 fé-
meas’’, explicou outro jurado do Freio,
José Antdnio Marques Fagundes, ex-pre-
sidente da ABCCC e diretor de provas
da entidade. Para tanto, Fagundes e os
demais organizadores da promogdo acre-
ditam na popularizagdo da prova a partir
da nova regra que passa a valer agora,
classificando quatro machos e quatro fé-
meas em cada etapa da disputa, quando,
até hoje, saiam apenas dois cavalos e
uma égua por classificatéria.

A democratizagdo do Freio de Ouro
também passa pelas demais provas fun-
cionais da raga, que deverdo aumentar a
disponibilidade de competidores, acre-
ditam os crioulistas. ‘‘Quanto maior a
amostragem, melhor o resultado final’’,
disse o diretor, com quem concordou o
atual presidente da ABCCC, Eduardo
Linhares, ao lembrar da prova feminina
(que teve 30 amazonas e foi vencida
por Claudia Py, montando Jéia do Ca-
pdo Redondo, de Barra do Ribeiro/RS),
paleteada (concorreram 19 duplas, ven-
cendo Maircia Linhares e Henrique
Acosta, de Uruguaiana) guri e juvenil
(somando 11 concorrentes, vencidas
respectivamente por Jodo Francisco Sil-
veira, com 9 anos e de Jaguardo/RS, e
Gabriel Epaminondas, também de Uru-
guaiana). O programa de provas funcio-
nais do crioulo na Expointer incluiu
ainda a Eqiiinolatina, com 15 competi-
dores, e vencida pelo cavalo Rob Urco,
de Mircio Luiz Vecchi e Mauro José
Vecchi, da Fazenda e Haras Caind, de
Balsa Nova/PR, e um torneio de tiro de
lago, com 71 inscritos e vencido pelo

%

Laurindo em agio: segundo colocado



O QUE A EXPOINTER
TEM DE POSITIVO
E NEGATIVO

Momentos de gloria: Marcelo Bertagnolli e BT Butid

cavaleiro Ramdo D’Avila, montando
BT Diaba, de Uruguaiana.

Muitos negécios — Mas ndo foram
somente as provas funcionais que movi-
mentaram a delegagdo de crioulos (totali-
zando 288 exemplares) na Expointer 94,
Enquanto outros trés jurados escolhiam
os grandes campedes em morfologia —
venceram o garanhdo fndio Charrua, de
Jodo Rouget Perez Wrege, da Cabanha
Os Charruas, de Jaguardo, e a égua Mo-
ringa de Santa Edwiges, de Daniel Anza-
nello, da Cabanha Santa Edwiges — os
remates iam assegurando, nas pistas, um
volume recordista de vendas.

No total, a raga faturou R$ 586,9
mil, entre o0 Remate Campero (ver ma-
téria nesta edigdo, na segdo Leildes),

que apurou R$ 297,6 mil, os leilGes da
Expointer (que venderam 42 exempla-
res por um total de R$ 209,5 mil) e ain-
da o remate nacional de coberturas,
com 24 vendas e um montante de R$
79,8 mil. Neste ltimo evento, ofertan-
do coberturas de destacados ragadores
crioulos, o lance mais caro efetivou-se
por telefone, pois o leildo foi transmiti-
do, via satélite, do Porto Alegre Coun-
try Club para todo o Pais. O comprador,
Marcelo Leopoldino Rodrigues Paiva,
da Cabanha Gabiju, de Bagé, pagou R$
7,8 mil por uma cobertura de El Aromo
de Pichidegua Campero, do Condomi-
nio Campero.

» Existe um zoneamento
por setor dos diversos
expositores: maquinas,
implementos e servigos
tém espacos distintos

* Nova central de imprensa

e Local para leildao de
rusticos

* Melhorou a seguranga

+ Boa oferta de servigos
bancarios

» Informatizagdo melhorou

* Animais e carros
circulando pelas ruas do
parque

» Falta d'agua nos boxes
dos animais

¢ Falta de alojamento para
peonada

* Atrasos frequentes na
programagfo

« Sistema de som por
demais estressante

* Pregos elevados
(comida,
estacionamento, etc)

* Sujeira

e Circulagdo de pessoas
entre as baias

* Poluigéo visual
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Maquinas aceleram

as vendas

Pegue uma linha de crédito gorda do
Finame, acrescente o resultado posi-
tivo de trés safras de grios e mexa tudo
isso com as boas perspectivas do real.
Essa, sem diivida, foi a receita do com-
bustivel que detonou as vendas de mé-
quinas e implementos agricolas nesta
Expointer 94, Os niimeros extra-ofi-
ciais, apos o final da feira, nio deixam
duvidas. S6 o mapa de vendas dos seis
maiores expositores (tratores e colhe-
deiras, por exemplo) apontava um fatu-
ramento global de US$ 65 milhdes,
quando o préprio secretdrio gaticho da
Agricultura, Floriano Isolan, previa
uma movimentagdo total estimada em
US$ 45 milhdes para todo o setor. E
previsdo oficial, como se sabe, é sempre
alvissareira.

O Pais parece que acordou para a
agricultura”, exultava o diretor nacio-
nal de marketing da Valmet, que conta-
bilizou um aquecimento de 20% nas
vendas jé na virada do Plano Real. Emi-
lio Rietman esperava comercializar 100
tratores na feira, mais saiu de Esteio
com o pedido para 175 maquinas, em-
bolsando US$ 7 milhdes, contra apenas
US$ 1,5 milhdo da mostra de 1993. Os
novos ventos também sopraram no es-
tande da SLC/John Deere, que comer-
cializou 50 colheitadeiras e dezenas de
plantadeiras e plataformas de milho, ar-
recadando cerca de US$ 5 milhdes. E
na Ford-New Holland néo foi diferente:
120 tratores e 50 colheitadeiras, para
um faturamento de US$ 11 milhGes,
mais que dobrando as vendas de 93,
que ficaram no patamar dos US$ 4,5
milhdes. ‘‘Decididamente, a Expointer
se transformou numa feira® de negd-
cios”, reconheceu o diretor-comercial
da empresa, Alessandro Pulicci.

A sensagdo da feira, no entanto, foi a
Iochpe-Maxion, que investiu US$ 400
mil dolares em promogées ao publico e a
clientela, A empresa recebeu a visita de
gente famosa que dispensa maiores apre-
sentagGes e vem com tudo para investir
no campo, como Emerson Fittipaldi,
Pelé e o jogador Pauléio, da selegio bra-
sileira de volei. Esse ““despertar’” ren-
deu, no fim das contas, US$ 17 milhdes,
com a venda de 553 tratores e 73 colhei-
tadeiras. “‘A retomada também se deve
aos bons pre¢os das commodities (enten-
da-se soja), 4 expansdio das fronteiras
agricolas e ao aumento da produtivida-
de”, reconhece o superintendente da
Maxion, Paulo Celso Pinheiro Saraiva.

Caindo na real — Embora toda a
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euforia, quem olhar um pouco para trés
verd que o setor de maquinas pesadas
vem apenas recuperando posigdes ja
conquistadas no passado. No caso dos
tratores, as vendas da inddstria como
um todo, em 92, foram consideradas um
desastre: 13.500 unidades. Melhorou
um pouco em 93, quando foram vendi-
dos 21.500 tratores, e promete fechar 94
com 33.000 unidades comercializadas.
Numeros bem distantes, diga-se de pas-

Pulicci, da New-Holland: Expointer se firma
como feira de negdcios

Os expositores de mdquinas venderam mais que o dobro apurado na edi¢io

T A
de 93
sagem, dos 60.000 tratores negociados
no ano do Plano Cruzado, 1986. Com
as colheitadeiras, aconteceu algo seme-
lhante: foram vendidas 1.718 mdquinas
em 91; 2.004, em 92; 2.735 em 93; e
previsio de 3.145 até o fim de 94.
““Mas longe do teto de produgdo regis-
trado entre 85 ¢ 86, de 7.000 n_réqul-
nas’’, lembra o gerente de marketing da
SLC, Gilberto Zago. .

Na realidade, a retomada de cresci-
mento do setor de mecanizagdo agricola
deve ficar na faixa de 20% a 25%, prevé
Neri Kriiger, diretor comercial da Imasa,
de [jui/RS, cuja empresa recebeu o troféu
Prata do Prémio Gerdau Os Melhores da
Terra. “‘Esses indices permitem atingir
um equilibrio entre produgdo e vendas,
visto que o cn:scin-u:nt;3 se déaem cutnaa

nos como 91, 92 e 93, que apresenta-
§:£ ﬁ'oustraqﬁes de safra e falta de linhas
de crédito’’, explica Kriiger.

Mas muitos industriais do setor que
estiveram no Parque Assis Brasil vém
apostando num crescimento bem maior
este ano. E o caso da Imack, de Passo
Fundo/RS, também ganhadora do troféu
Prata da Gerdau, com a sua nova se]c_a-
cionadora de sementes. O diretor Luiz
Alberto Carrio acredita num percentual
proximo aos 40%, em fungdo do cres-
cente nimero de pedidos, pnncnpe_llmen-
te da Regido Sul. Ou da Nogueira, de
Itapira/SP, que fabrica equipamentos



Zago, da SLC: boa recuperagdo, mas longe
dos bons tempos do Cruzado

by

voltados a alimentagdo animal, como
vagdes, fenadores, picadoras e tritura-
dores. A diretora de marketing, Gisele
Nogueira Caio, calcula uma arrancada
entre 25% e 30%, em relagdo aos nego-
cios fechados no ano passado, € vé o
pecuarista, hoje, mais propenso a inves-
tir profissionalmente na atividade, so-
bretudo em confinamento.

Sobram grios, faltam armazéns —
“O aumento do volume de negdcios
também se deve a uma redugio no nivel
de endividamento dos agricultores’’, re-
conhece o presidente da Kepler Weber,
lider nacional do mercado de silos e ar-
mazens. O dirigente observa que nossa
capacidade armazenadora nio vai além

Melhores da Terra

A 11°edicdo do Prémio Gerdau — Melhores da Terra

teve 0s seguintes vencedores:

Categoria Destaque

* Triturador DPM-2 da Nogueira, de ltapira/SP

* Colhedeira SLC 7700 turbo da SLC, de
Horizontina/RS

* Seleciomador de sementes Knack-Erwico (SKE) da
Imack, de Passo Fundo/RS

Categoria Novidade

* Sistema Hydrotonic da lochpe-Maxion, de Canoas/RS

* Sistema Servocontrole de temperatura TC 940 da
Microsyn, de Montenegro/RS

* Distribuidor de corretivos/fertilizantes da Imasa, de
Tjui/RS

de 60% da safra de grios, enquanto os
Estados Unidos, paradigma do agribusi-
ness, tém capacidade para estocar duas
safras e meia por ano. Um dos fatores
para a melhoria dessa performance, se-
gundo Arlindo de Azevedo Moura, se-
ria 0 governo oferecer linhas de crédito
com juros compativeis para a constru-
¢do da parte mecanica, bem como o fi-
nanciamento da base civil, que custa
35% do valor total do investimento em
armazenagem. Apesar dessa limitante, a
KW registrou um crescimento de
28,8% s6 no primeiro semestre do ano.

A forg¢a da palha — Quem também
esta algando v6o nas vendas sdo os fa-
bricantes de méquinas e equipamentos
para plantio direto, uma tendéncia que
vem se firmando inclusive no Brasil
Central. Empresas gatichas tradicionais,
como a Semeato, de Passo Fundo; Sta-
ra, de Nao-Me-Toque; e Fankhauser, de
Tuparendi, vém fincando suas bandei-
ras cada vez mais naquele novo celeiro.
“O PD s6 ndo cresce mais no Mato
Grosso do Sul porque ainda ndo se en-
controu uma espécie vegetal que sirva
de cobertura no periodo de estiagem
(maio a setembro)’’, esclarece Francis-
co Vilani, diretor-comercial da Semea-
to, que vende 69% da sua produgéo na-
quela regido. As novas fronteiras, alids,
ja ndo sdo repositérias de tecnologia uti-
lizada na Regido Sul. O diretor comer-
cial da Stara, Gilson Trennepdhl, por
exemplo, mostrou em Esteio toda a sua
linha Masterflex, equipamentos conce-
bidos especificamente para aquelas
condigdes de clima e solo. Fd

Centro-Oeste
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RECOSTA 012
BICAMPEAO
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Fones: (051) 223-4339 e 233-3187
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Matriz: Cagapava do Sul
CEP 96570-000 - Cx. Postal 45
Av. Pinheiro Machado, 239

Fones: (051) 732-1323 - 732-1552 - 732-2155
Fax: (051) 732-2226
Fone Fabrica: (051) 732-1827 e 732-2258




RAGCAS BOVINAS DE CORTE

M Fabuleux da Estancia Nova IA
: Estincia

ia lA
Cab. Gléria - S. Vicente do Sul/R!

%mm do S

Exp: Cab. das 3 Pontas - Lajeado/RS

CANCHIM
W Onga da Clotilde
: Cab. Verde e Amarelo - Gravatai/RS
° da Verde Amarelo
Exp: Cab. Verde e Amarelo - Gravatal/RS

Exp: Cab. Trés Estrelas - Guaiba/RS

DEVON
B Garupa 3892 Monumento Jacare 1A

E?almngtondaSanlaClaramo
Cab. Santa Clara -

HEREFORD
lGaupa 7091 Prime Time Banner 1A
: Cab. Azul - iR
Exp Cab. Sanlalg(zﬁmges S.L
ourengo
do Sul/RS

LIMOUSIN
W Marca Sol Blackout 108TE
Exp: Cab. I;azanda Negrinha -

@ Waddles Krista 156
Exp: Estancia 3M - ManlanduadoSul!PR

MARCHIGIANA

B Lampifio da Criolo

Eﬁ&bamn Criolo - Guaiba/RS

gw issima da Cantaunés -
urus

& PauRmu s‘° Centa rancisco

NELORE

ETrunfo DBV

BT e Viata - Sana

gxp Fazenrudsa"saoJosé
Mara/Rs - Santa

NELORE MOCHO
BFascinio da SM
Em, Bela Vista - Santa

Mmampe& Bela Vista - Santa

lGampa 6823 K.
R. Enforcer 1A
: Cabanha Azul - Quarai/RS
Ryder T7 IATE
Ezv Cab. Vacacal - So Gabriel/RS

SALERS
®JCD 01 Hellade 1A TE|
Exp: Cab. Parada - Alegrete/RS

SANTA GERTRUDIS
M Douradilho |l 2020
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Estes sdo os
grandes
campeoes da
Expointer 94

B GRANDE CAMPEAO
©GRANDE CAMPEA

Exp: Cab. Fazenda Douradilho - Barra
do Ribeiro/RS
@ Rafaela 0563

Exp: Cab. S0 Rafael - Sao Borja/RS

SHORTHORN
M Fomento 525 IA

: Cab. Fomento - Ca a do Sul/RS
Egsuaio Zook 991 IA T
Exp: Cab. Recreio - Dom Pedrito/RS

TABAPUA
.Ab?B daegnfel d

az. a do u -
S, smé

.Dmdom d
: Faz. Estrela da Pi
S. Francisco de PaulafR

RAGAS BOVINAS DE DUPLO PROPOSITO

GIR MOCHO

W Sucessor MP58

Exp: Cab. Marielena - Novo
amburgo/RS

® Sucessora MP98
Exp: Cab. Marielena - Novo
Hamburgo/RS

NORMANDO
M| Cirus SE 875 1A
: Cab. Santa Euldlia- Livramento/RS
illette 735914 1A
: Cab. Santa Euldlia - Livramento/RS

PARDO suUico

M Cicillo Brizola Kii

Exp: Cab. Vilena ng Francisco de
Paula/RS

@ Betozzo 018 Prince Talisman
Exp: Cab. Betozzo - Chapecd/S!

RED POLL

v G, i A RS
re

E'golorado Dana 191 EABg

Exp: Cab. Colorado - Alegrete/RS

SIMENTAL-FLECKVIEH

B SE Milan

Exp: Cab. Santa Terezinha -

S. Francisco de Paula/RS

® Martin Fierro X139 Buds Exotic
Exp: Cab. La Aurora - Buenos Aires -
Argentina

RACAS BOVINAS DE LEITE

E["rzopéznowglo dingo TE

o Mandi

Fazenda sar;g.?oao SerraniaMG
@ Ervilha da Santa Izabel

Exp: Fazenda Santa |zabel - Santa
VitériaMG

HOLANDES
B Alegria Imprint Cicero

: Cab. Cemito Alegre - Amroio
E,r‘a?ndeiRS =
@Darlina Flavina Gold
Exp: Cab. Morelatto - Viamao/RS

JERSEY

W Butia 50591 Juno Apolote

Exp: Cab. Butia - Passo Fundo/RS
@Michele JIS Juno

Exp: Granja da Gléria - Estrela/RS

RACAS BUBALINAS

JAFARABADI

] Egno do ljiquiquéa
Fjazenda Floresta -

lJruguaJanale

@ Santa do ljiquiqua

Exp: Cab. Fazenda Floresta -

Uruguaiana/RS

MEDITERRANEO
M Calouro da Panorama
: Fazenda Panorama - Camaquéa/RS
@ Panorama 898
Exp: Fazenda Panorama - Camaqua/RS

MURRAH

H Elemento da Lomba Alta

Exp: Cab. Fazenda Lomba Alta - General
Camara/R

@ Faida de Amelita

Exp: Cab. Fazenda Lomba Alta -

General Camara/RS

ANGLONUBIANA

M Glitter Telémaco da Semilha
Exp: Cab. Pirdmide - Mariana
Pimentel/RS

@ |tajai da Tupa

Exp: Cab. Tupa - Morungava/RS

SAANEN

Ezj: mega Eldorado do Sul/RS
acui de ega
Exp: Cab. Omega - Eldorado do Sul/RS

RAGAS EQUINAS

ANDALUZ
B Campino
Exp: Haras Barra do Tieté - Castilho/SP

Exp: Faz. Douradinho - Barra do
Ribeiro/RS

® Classic Feature SW

Exp: Haras Curral de Pedra -
Jaguardo/RS

ARABE

M Prates Elko )
E.xﬂi‘Haras Temporal - Sentinela do
SullRS

@ Triana NV
Exp: Haras Alameda - Gravatai/RS

CRIOULO
B Indio Charrua
Exp: Cab. Os Charruas - Jaguardo/RS
o Monn%a de Santa Edwiges

Santa Edmges S. Lourengo
do SquRS

MANGALARGA MARCHADOR
B Falado da Coxilha Grande
Exp: Fazenda Coxilha Grande -
Camaquéd/RS

@ Satira da Sedugdo

Exp: Fazenda Coxilha Grande -
Camaqua/RS

MANGALARGA PAULISTA

M Horizonte do Chalet

Exp Fazenda Chalet - Botucatu/SP
Katira AP

Exp: Faz. Sama Clara - Caxias do Sul/RS

MORGAN
IConde das Cinzas
Cab. 3 Cagbes Capdo do Ledo/RS
almda das Cinzas
b. 3 Capbes - Cap&o do Le&o/RS

P-EIRCHERUI;
taporord 4
Exp: Cab. Itaporord - Alegrete/RS

PONE!
lZar}_gao de La Colmena
azenda de La Ooiana Bagé/RS

@Bambina da Dois Pids
Exp: Haras Dois Pias - Sdo Leopoldo/RS

QUARTO DE MILHA

B MR Exterminator

Ex_Ig: Haras Gravatai - Glorinha/RS
ardee Flower

Exp: Fazenda Bomfim - Gualba/RS

RAGAS OVINAS

BORDER LEICESTER
B Tahuna 33191
E,fz Cabanha Quizilia - Uruguaiana/RS

Exp: CabAzuI - Quarai/RS

CORRIEDALE
H Santa Paula M175
Exp: Cabanha Santa Paula, Rocha -
Uruguai
e Cerm Agudo 3236
ﬂ Cabanha Cerro Agudo - Herval do

HAMPSHIRE DOWN

M Eskrigg 358

Exp: Cabanha Florestal - Irati/PR

@ Bazalto 633 3
Exp: Cabanha Coqueiro - Guabiju/RS

IDEAL
B Ormazabal 447
Exp Cabanha Nova Aurora -
guaiana/RS
.lzgua Fria 2508
: Cab. Agua Fria - Santa Vit6ria do
Pa mar/RS

ILE DE FRANCE

B Sdo Fernando 41

Exg Cab. Sao Femando Santiago/RS
a0 Sepé

Exp: Cab. Boa V'sta Sdo Sepé/RS

KARAKUL

IReoosta 12
ICa\trJ Reﬁzsta - S30 Sepé/RS

a Vista
p Cab. Recosta - Sdo Sepé/RS

LACAUNE

M Dedo Verde 15

ExSBCab Dedo Verde - Viamao/RS
do Verde 05

Exp: Cab. Dedo Verde - Viamao/RS

MERINO AUSTRALIANO

B Garupa 4341

Exp: Cab Azul - Quaral/RS

@ Vertentes 760

Exp: Cab. Berenice - Uruguaiana/RS

ROMNEY MARSH
M Sudeley 6291
Exp: Cab N. Sra. da Conceigé&o -

Baga

nta Angélica 6182

: Cab. Santa Angélica - Herval do
SullRS

iUFFOLK et

Mac a

aCQI? ugrgoh;grlo Pont&o/RS
apmann 9.

Exp C%b Joaquina - Pont&o/RS

TEXEL A5

IGOSO station de Testage -
Pans.’ ranga

@D 3018 g
Ex station de Testage -
Panaianca

RAGAS SUINAS

DURDC
n Betsy Turini
Eaudelmo Piazza - Chapecd/SC
[} Muma Carltan Turini
Exp: Laudelino Piazza - Chapect/SC

LANDRACE

M Gero Gerolina Reitina

Exg Cab. Reilna - Getdlio Vargas.fRS
olinésia Potential Jaqueline

Exp: Cab. Jaqueline - S&o Miguel do

Oeste/SC

LARGE WHITE
H Dejota Barta Marquesa
EngCab Marquesa - Lajeado/RS
netta Complete Rodeio
S Jsosé Addao Braun - Bom Retiro do
ul




SEU NOVO PARCEIRO DE

MUITAS SGFRGS

radicionalmente os tratores agricolas sdo fortes, robustos e ficeis
para a Miiller o produtor merece sempre mais. Pensando assim est
que vai além do trivial.
Todos os detalhes de projeto foram
direcionados para oferecer um
equipamento que atenda todas as e ol
solicitagdes das pesadas tarefas do
preparo do solo, com conforto € menores
custos de manutengao e aquisi¢ao.

Assim € 0 TM 15 /ﬁlﬂﬂﬁra&m

O conforto é uma das caracteristicas marcantes do equipamento. O assento, os
comando e alavancas, o painel, a visibilidade total, enfim tudo foi considerado
: para facilitar a vida do operador. E mais, o acesso aos
componentes do motor ¢ ao radiador € fécil e rapido,

\\simpliﬁcando as tarefas rotineiras de

t& manutengao.
N /f

~ TN

‘ A maior produtividade de uma lavoura depende
¥, | principalmente da rapidez e qualidade no preparo do
! \,/” solo para o cultivo. Para isto vocé tera um forte parceiro,

o Supertrator TM 16 ;@ﬂlﬁﬂﬁrémﬁ

®
&
1Y

4
[

de operar. Entretanto,
amos langando um trator

MULLER
-
(021) 390-7650




Pela nona vez consecutiva, a re-
vista A Granja reuniu os lideres
dos setores mais expressivos da
agropecudria, para a entrega do troféu
Destaque A Granja do Ano/94. A ce-
riménia aconteceu no auditério da Far-
sul, no Parque Assis Brasil, em Esteio,
e contou com a presenga de inumeras
autoridades e produtores. Prestigiaram
o ato o ministro da Agricultura, Synval
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0 grande
momento dos
pesos-pesados do

agribusiness

Guazzelli; o secretario da Agricultura
do Rio Grande do Sul, Floriano Isolan;
o representante da’ Assembléia Legisla-
tiva gatcha, deputado Carlos Aratjo
(PDT); a secretaria de Minas, Energia e
Comunicagdes do Rio Grande do Sul,
Dilma Roussef; o presidente do Banco
Regional de Desenvolvimento do Ex-
tremo Sul (BRDE), José Cairoli; o pre-
sidente da Farsul, Régis Lopes Salles; e

e

DESTAQUES/94 A

i !

o prefeito de Sdo Francisco de Pau-
1a/RS, Moacir Albuquerque.

Os premiados sdo produtores rurais,
empresas de servigo e industriais que
representam o que de mais avangado
existe no agribusiness do Rio Grande
do Sul, Sdo Paulo, Paran4, Distrito Fe-
deral, Santa Catarina, Mato Gro_sso,
Mato Grosso do Sul, Minas Gerais €
Rio de Janeiro.



GRANJA DO ANO

Mesa das autoridades: presidente do
BRDE, José Cairoli; secretdiria de
Minas e Energia do RS, Dilma
Roussef; secretirio da Agricultura
do RS, Floriano Isolan;
diretor-presidente da revista

A Granja, Hugo Hoffmann;
ministro da Agricultura, Synval
Guazzelli; e o deputado Carlos

| Araiijo, representando a Assembléia
Legislativa gaticha

O diretor-presidente de
A Granja, Hugo Hoff-
mann, lembrou, na sua
fala, o carater democrético da promo-
¢do, onde o colégio eleitoral formado
pelos milhares de assinantes da revista é
quem elabora a nominata dos vencedo-
res. ‘‘Nés servimos apenas como ins-
trumento para a outorga dos lauréis’’,
reiterou, diante de uma platéia formada
por produtores, empresarios e imprensa.

“Isso nada mais ¢ do que uma ho-
menagem a quem trabalha. E o reco-
nhecimento a capacidade, a dedicagdo
de quem produz’, disse Hoffmann. No
final de seu pronunciamento, destacou
que 0 compromisso com a permanente
renovagdo se tornou o principal instru-
mento da revista A Granja nestes seus
50 anos de existéncia.

Vanguarda — Apos a entrega dos
troféus, falou pelos agraciados, o presi-
dente da Kepler Weber, Arlindo de
Azevedo Moura. O dirigente agradeceu
a distingdo dos leitores, destacando que
sempre viu a revista do lider rural como
um pélo de divulgagdo da vanguarda
técnica e cultural, e aproveitou a opor-
tunidade para fazer uma anélise dos de-
safios com que se depara o mundo mo-
derno. Disse que a lideranga de merca-
do, exercida por muitos dos presentes, ¢
resultado de um processo natural e de
longa data, fruto da competi¢do e da tei-
mosia com a eficiéncia assumida pelas

empresas vencedoras.
““Queremos  vislumbrar
um futuro melhor, com
nossa imensa 4rea agricultavel preen-
chida por plantagdes, utilizando equipa-
mentos € mdo-de-obra qualificada, a
fim de que se encontre um coeficiente
mais justo de distribuigdo de renda,
para que as camadas menos privilegia-
das alcancem melhor condi¢do de vida
material e se tornem consumidoras’’,
arrematou Arlindo.

Politica agricola j4 — A palavra fi-
nal do encontro coube ao ministro Syn-
val Guazzelli, lembrando que sua tare-
fa, no governo, tem sido a de corrigir as
distorgdes que comprometem o setor
primério, sobrando pouco tempo para
planejar o futuro. Promqteu, no entanto,
se empenhar num projeto de politica
agricola, para deixar uma semente para
o proximo presidente. S6 a'tﬁo desejada
politica para o setor, previu Guazzelli,

oder4 levar o Brasil rumo a competiti-
vidade. ¢‘Temos que nos preparar para
sermos competitivos dentro da realida-
de internacional, onde € importante de-
finir o papel do crédito, da pesquisa
cientifica, da extensdo e da comerciali-
zagdo de produtos.”’ S desta maneira,
frisou, € que a agricultura poderd ser a
grande alavanca do desenvolvimento,
dando sustentagdo a qualquer projeto de
estabilizagdo da propria economia na-
cional.

2 - Arlindo Moura
3 - Sigfrid Kwast

J 5 - Méario Wagner
6 - Luiz Pinazza

20 | 8-Sergio Triska

1 - Sebastido Guedes

“_‘ 4 - Jorge Logemann

7 - Antdnio C. de Souza

09 - Luiz da Silva

10 - Sebastido Carvalho
11 - Eurico Dorneles

12 - Telma Maeda

13 - Lila Tellechea

14 - Albert Kuipers

15 - Elvio Flores

16 - Fabio Rosso

17 - Hugo Hoffmann

18 - Synval Guazzelli
19 - José Pasquotto
20 - Armando Garcia
21 - Murilo Flores

22 - Germano Becker
23 - Astor Hauschild
24 - Sérgio Pancere
25 - Floriano Isolan
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Lila Tellechea, da Cabanha Paineiras, recebe o
Destaque Egiiinos das maos de Hugo Hoffmann

Astor Hauschild, da Purina, exibe o seu
Destaque Nutri¢ido Animal, entregue pelo
industrial Sérgio Schqpke

Jorge Logemann, da SLC, recebe o Destague
Méguinas de Colheita do deputado Carlos
Araiijo

Telma Maeda, da Fazenda Mitacoré, recebe o
Destaque Produtor de Milho de Hugo Hoffmann
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Albert Kuipers, da Batavo, recebe o Destaque
Pecudria de Leite do ministro Synval Guazzelli

5

=
Sebastido Guedes, da Bayer, recebe o troféu
Destague Defensivos Animais de José Carlos
Cairoli

=
Sigfrid Kwast, da Carborundum, recebe o
Destaque Sistema de Irrigagio de Régis Lopes

Sebastido Carvalho, da Fazenda Itamaraty, recebe
o Destaque Produtor de Soja do ministro Synval
Guazzelli

O compromisso com a

permanente renovagao

é o principal
instrumento da
revista A Granja,
nestes 50 anos

el byl = £
Luiz Anténio Pinazza, da Agroceres, recebe o
Destaque Sementes das mdos do prefeito Moacir
Albugquerque

. iyl
o (L aw L
Luiz da Silva, da Cyanamid, recebe o Destaque

Defensivos Agricolas da secretdria Dilma
Roussef

Fdbio Rosso, da Coopervale, recebe o Destaque
Produtor de Trigo das mdos do secretdrio Floriano
Isolan




Armando Garcia de Garcia recebe o troféu
Destaque Ovinocultura do secretdrio Floriano
Isolan

|

Anténio Carlos de Souza, da fochpe-Maxion,
recebe o Destaque Tratores de Hugo Hoffmann

Arlindo de Azevedo Moura, da Kepler Weber,

recebe o Destaque Silos e Armazenagem de Sérgio

Schapke

Murilo Xavier Flores, da Embrapa, recebe o
Destaque Pesquisa Agropecudria do deputado
Carlos Aratjo

Sl
Elvio Flores, da Sadia, exibe o Destague
Suinocultura, entregue pelo deputado Carlos
Araiijo

Mdrio Wagner, da Semeato, recebe o Destaque
Implementos de Preparo de Solo e Plantio das
maos de Synval Guazzelli

Sérgio Triska, da Mercedes-Benz, recebe o
Destaque Caminhées e Utilitdrios de José Carlos
Cairoli

Sérgio Pancere, da Coamo, recebe o Destaque
Cooperativismo das mdos de Régis Lopes Salles

Roberto Pinto, da Granja Rezende, recebe o
Destaque Avicultura das mdaos da secretdria
Dilma Roussef

Germano Becker, da Trevo, recebe o Destaque
Adubos e Corretivos do secretdrio Floriano

Isolan
Elﬂ
2

Eurico Dorneles recebe o Destaque Produtor de
Arroz das maos do prefeito Moacir Albuquerque

UARiQ

José Ernesto Pasquotto, do Banco do Brasil,
recebe o Destaque Bancos da secretdria Dilma
Roussef
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Tambem no Brasll a-mais moderna tecnologla em maqumas agricolas tem a marca New Holland.

a mesma garantia de desempenho, resisténcia e
or brasulelro esta conhecendo cada dia lLleIhor Por.

"Vocé tem aqui, como em-toda parte,
economia. Sdo qualldades gue o agr'C”“
isso, 0s novos'la camentos. da-New Holland; e 0
las fr.olheﬂkaderrarI TC, sao grandes sucessos devendag, B ter:

tudb para se tornarem o malor

tratores Ford Sene 30 Superforga e

S
W o

NEWHOLLAND

sucesso da sua Iavoura. o

O time vencedor.
No mundo inteiro.



O Governo do Estado e a CRT
estao investindo em quem produz.

Programa
RURALCEL
Para ampliacdo

da Telefonia Rural.

SECRETARIA DE ENERGIA,
MINAS E COMUNICACOES

b N
| '”.

Ja que o trabalhador do campo estd

investindo no Rio Grande, nada mais justo

do que o Rio Grande fazer o mesmo por ele. Com o Programa Rur;alcel
para ampliagio da Telefonia Rural, o produtor do campo terd a agilidade
e a qualidade da tecnologia de ponta.

E para vocé ter uma idéia exata das vantagens que isso trard,
basta dar uma olhada nos niimeros: enquanto foram necessdrios quinze
anos para a instala¢do de 2000 terminais rurais, utilizando o sistema
convencional via radio, a CRT, com esla tecnologia, triplicara a rede
existente em menos de um ano. Com isso, 0

trabalhador rural vai chegar ainda mais longe. i

E o Rio Grande também.

CRT. MELHOR EMPRESA DE
SERVICOS PUBLICOS DO BRASIL
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MILHO
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SUGESS0

Técnicos paulistas ensinam o passo-a-passo

de uma lavoura produtiva.

O produtor s6 precisa seguir a risca as recomendagdes

etentor de um mercado que

consome tudo o que é produzi-

do no Pais, o milho estd se tor-
nando um fildo interessante para quem
investe em tecnologia. ‘‘Para ter lucro,
¢ preciso plantar empresarialmente
dizem os técnicos. Em outras palavras,
isso significa que a cultura rqsponde
com alta produtividade quando ¢ plane-
jada e conduzida tecnicamente em todas
as etapas. Coisa de quem tem muito di-
nheiro? Nio, respondem 08 espgclahs-
tas. Coisa de quem tem informagao.

Cibele Vieira

Qualquer produtor (grande, médio
ou pequeno porte), pode ter acesso hoje
a tecnologias de produgio de milho
adequadas para seu caso. Quem garante
¢ o agrbnomo Walter Holtz Merege, da
Cati, 6rgéo da Secretaria de Agricultura
e Abastecimento do Estado de Sio Pau-
lo e ex-presidente da Associacio Brasi-
leira de Milho e Sorgo. *‘Apesar da dis-
ponibilidade de informagdes, a produti-
vidade média na maioria das lavouras
sem irrigagdo € de 5.000 kg/ha, porque
os produtores ndo consideram pequenos

cuidados que s3o muito importantes
para o cultivo correto. Por outro lado,
quem adota as técnicas recomendadas
alcanga 10.000kg/ha’’, afirma Merege;

O plantio do milho da safra de verdo
em S@o Paulo ¢ feito entre os meses de
outubro e novembro. O planejamento,
entretanto, deve comegar em julho com
a escolha da drea e o envio de amostras
do solo para andlise. A 4rea de cultivo
precisa ter solo profundo e bem drena-
do, pois a raiz é profunda, quase do
mesmo tamanho da planta.
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Andlise do solo é fundamental —
Os técnicos sdo undnimes em afirmar
que a “‘andlise de solo é uma providéncia
imprescindivel e barata’’. Em Sé&o Paulo,
os pregos dos laboratérios variam entre
R$ 6,00 e R$ 10,00 por andlise. As
amostras podem ser enviadas por cor-
reio, e os resultados retornam em cerca
de 15 dias. O pesquisador Bernardo van
Raij, da Seg¢do de Fertilidade do Solo e
Nutri¢do de Plantas do Instituto Agrono-
mico de Campinas (IAC), explica que
“‘esta andlise indica a acidez do solo, a
necessidade de calagem e a adubagio
adequada ao cultivo pretendido’’. Para o
milho, o pesquisador salienta que é bom
solicitar ao laboratério a inclusdo da ana-
lise de micronutrientes, principalmente
para zinco, porque sua auséncia no solo
pode reduzir a produgdo. A calagem
deve ser feita, preferencialmente, 90 dias
antes do plantio. Para melhor resultado,
metade da quantidade recomendada €
aplicada antes da aragdo e o restante apos
a gradeagdo.

A aplicagdo de calcario precisa de
tempo para agir no solo. Quanto antes a
aplicagdo, melhor o efeito, explica Ber-
nardo. ‘“Mas se o agricultor se atrasar,
ainda assim é bom fazer a calagem,
com o cuidado de incorporar bem o cal-
cério ao solo e contar com uma chuva
entre a aplicagdo e o plantio’’. Caso nao
a faga, deve optar por sementes de culti-
vares tolerantes a acidez do solo, pois a
presenca do aluminio impede o desen-
volvimento radicular da planta.

Semente certa determina sucesso
— A compra da semente € uma das pri-
meiras providéncias para quem quer

Merege: “‘Nio compre sementes na
wltima hora”

plantar um bom milho. O agrénomo
Walter Merege conta que muitas vezes
o produtor segue todas as etapas de for-

ma correta, mas deixa para comprar as
sementes muito proximo da data de
plantio e acaba constatando que os me-
lhores cultivares estdo esgotados. “‘A
partir de setembro, os bons somem do
mercado e os pregos sobem’’, ele frisa.
Além da antecedéncia, o agricultor deve
estar atento a data de validade do pro-
duto e comprar todo o lote com a mes-
ma peneira (medida utilizada na classi-
ficagdo dos grdos), com o mesmo per-
centual de germinagdo e vigor, conse-
guindo assim um plantio uniforme.

As peneiras menores sdo as mais in-
dicadas porque o niimero de sementes
por quilo é maior. A Secretaria de Agri-
cultura paulista realiza anualmente tes-
tes regionais de avaliagdo de cultivares,
em conjunto com seus 6rgdos de pes-
quisa, extensdo, produtores de sementes
e cooperativas. ‘‘Nesses testes sdo sele-
cionados os cultivares que tiveram me-

Tecnologia certa para cada cultivar, em SP
BAIXA TECNOLOGIA

ALTA TECNOLOGIA

- Sementes mais baratas

- Resistentes as principais doengas da
cultura

- Sementes mais caras e mais produtivas
- Resistentes as principais doengas da cultura

- Porte médio a baixo para facilitar colheita - Tolerantes a acidez do solo

mecanica

- Cultivar resistente ao acamamento e quebra do
colmo

Contimax 322, Cargil 425, BR 201, Cargil
125, Cargil 525, Cargil 701, AL 25, IAC
laiuba, AL 34, AG 303, AG 106, XL 678,
Cargil 135 ;

Pioneer 3041, ICI 8452, Cargil 901, Dina 170, XL
660, AG 122, AG 612, Cargil 805, XL 380, XL 370,
Agromen 2007, Dina 70, ICI 8447, G 550, ICI 8568

Fonte: IAC/SP

FIDA

chcﬂnlo
IRMAOS CIOCCARI CIA. LTDA.

' QUALIDADE
EM CALCARIO, TRANSPORTE
E APLICACAO

CALCARIO FIDA

MAIS PRODUTIVIDADE
EM SUA LAVOURA

Matriz: Cagapava do Sul - RS - CEP 96570-000 - Caixa Postal 45
Fones: Esc. (051) 732-1323 e 732-1552
Fab. (051) 732-1827 - Fax (051) 732-2226
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lhor comportamento (no minimo, por
dois anos), em diferentes condi¢Ges de
cultivo’’, segundo informagdes do pes-
quisador Eduardo Sawazaki, coordena-
dor dos testes regionais pelo IAC (ver
quadro). Existe, entretanto, uma lista
maior (cerca de 160 cultivares) elabora-
da pelas Comissdes Técnicas dos Esta-
dos, com orientagdo do Ministério da
Agricultura, que serve de pardmetro
oficial para concessdo de financiamen-
tos e seguros. Essas listagens podem ser
solicitadas junto as secretarias estaduais
de Agricultura.

Sem pressa no plantio — Durante o
processo de preparo do solo para plan-
tio, o agricultor pode, com a simples re-
gulagem do arado, evitar problemas de
erosdo. Walter Merege explica que se a
aragdo for feita todos os anos na mesma
profundidade, com certeza havera pro-
blemas sérios de impermeabilizagdo do
solo. Por isso, a recomendagio é regu-
lar o implemento em diferentes profun-
didades a cada ano. ‘‘Poucos centime-
tros de diferenga ja resolvem o proble-
ma’’, afirma ele.

A melhor forma de evitar as pragas
do solo e as que ocorrem no inicio da
cultura (principalmente elasmo e lagar-
ta-rosca) € o tratamento das sementes
antes do plantio. Essas pragas, de acor-
do com Sawazaki, atacam as plantas
sem que se conhega nenhum tratamento
eficaz depois do plantio. As sementes
sdo tratadas com inseticidas sistémicos.
Como os produtos utilizados sdo toxi-
cos, ele alerta os produtores para que
consultem um técnico especializado,
para o perfeito manuseio e dosagem do
produto,

No momento da semeadura é preciso
ter calma, alertam os técnicos. Os deta-
lhes mais importantes nessa etapa sio a
regulagem da semeadeira, pelo menos
uma vez por dia, e ndo deixar o trator
ultrapassar a velocidade média de 5 a 6
quilémetros por hora. ‘As semeadeiras
néo conseguem manter a mesma regula-
gem de um dia para o outro, € tém se
mostrado inadequadas com velocidades
acima desse limite’’, frisa Merege.~0
resultado, caso estas recomendagdes
ndo sejam seguidas, ‘¢ perda de se-
mentes ¢ de 4rea, pois o plantio fica de-
suniforme’’.

Em Sdo Paulo, se perde cerca de
40% da érea plantada com milho, pois
os estandes sio formados, em média,
com 3 plantas por metro linear, enquan-
to o estande ideal & formado por 5 plan-
tas/metro, Mantendo a quantidade de 7
a 8 sementes bem distribuidas por me-
tro linear no momento do plantio, o

Populagio ideal: 50 a 60 mil plantas por hectare evitam prejuizo

agricultor ter4d uma populagdo de 50 a
60 mil plantas por hectare no momento
da colheita. O minimo que se pode es-
perar de rendimento em uma lavoura
conduzida tecnicamente para sustentar
o custo de produgdo € 5.000kg/ha.
“Menos que isso ¢ prejuizo certo”,
afirma o agronomo paulista. Ele acres-
centa que todos deveriam buscar a mé-
dia de 10.000kg/ha, que ¢ perfeitamente
possivel com utilizagdo correta da tec-
nologia disponivel.

Adubacdo ¢ um bom negécio —
‘O habito de usar sempre as mesmas €
tradicionais formulas de adubagdo deve
ser abandonado pelos produtores que
querem gastar menos e produzir mais’’,
alerta o especialista em nutri¢do de so-
los do IAC, Bernardo van Raij. Segun-
do ele, a repetigio da mesma formula-
¢do todos os anos, sem levar em conta
as reais necessidades do solo, € um pés-
simo negécio. A andlise do solo dd o re-
ferencial exato de quanto aplicar de
cada insumo. A crise econdmica, entre-
tanto, obriga o agricultor a ‘baratear’
seu custo de produgdo. Se for necessa-
rio diminuir a quantidade de adubos,
por problemas de custo, a diminuigdo
deve ser proporcional, um pouco no
plantio € um pouco na cobertura, mas
nunca eliminar uma das etapas de adu-
bagdo, alerta van Raij. Ele acrescenta
que ‘‘a adubagdo de cobertura pode ser
responsavel pela metade da produgdo, o
que di uma idéia do prejuizo, caso seja
eliminada’’.

A adubacgdo de cobertura fornece ni-
trogénio para a planta, elemento basico,
necessario até o florescimento. A falta
desse insumo provoca a requeima da
planta (amarelecimento de baixo para
cima). A aplicagdo ideal da adubagdo

de cobertura € feita na quantidade de
1/3 do total recomendado aos 30 dias da
germinagdo, e os 2/3 restantes préximo
ao florescimento (cerca de 60 a 70 dias
apbs a germinagdo). Em termos de in-
vestimento, a adubagdo correta propor-
ciona de R$ 2,00 a R$ 3,00 de ganho,
para cada real investido. O nivel de
adubagdo deve ser ajustado a meta de
produgdo, ou seja, quem quer colher
mais precisa adubar mais, destaca van
Raij. No caso da calagem, que tem efei-
to por vérios anos, o retormo, para o pe-
riodo de 4 a 5 anos, é de R$ 10,00 a R$
20,00, por cada real gasto. ‘‘Os grandes
empresérios do campo ji descobriram
que adubar corretamente € um excelen-
te negdcio, independente do tamanho da
lavoura, e essa descoberta precisa ser
feita pelos pequenos agricultores que
querem crescer’’, conclui van Raij.

Uma dica para técnicos que traba-
lham na orientagdo de adubagdo: no
proximo ano, o Instituto Agronémico
langa a atualizagdo do Boletim 100,
uma publicagiio com tabelas de aduba-
¢do para cerca de 200 culturas. A tabela
detalhada da cultura do milho ja estd
com a versdo preliminar concluida e foi
publicada no boletim Informagdes
Agrondmicas da Potafos (Associagdo
Brasileira para Pesquisa da Potassa e do
Fosfato).

O milho € uma planta domesticada
que invadiu o habitat natural do mato.
Os dois n3o convivem amistosamente,
por isso o agricultor precisa controlar a
vegetagdo nativa, seja com uma aplica-
¢do de herbicidas ou com o cultivo me-
canico em duas etapas (a primeira entre
os 20 e 30 dias apds a germinagdo, € a
segunda aos 30/40 dias, na época da
adubag@o de cobertura). EJ
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A lei permite ter uma Pump na fazenda?

Sim, a Pump é uma arma liberada para uso civil € sua aquisiciio
depende do registro concedido pelas autoridades
competentes. Os

documentos sdo os mesmos exigidos para
acompra de um revélver ou pistola.

Qual é a munigéo ideal para a defesa da sua fazenda?
Para a defesa da residéncia o ideal ¢ o cartucho "Home Load”, que ¢
extremamente eficiente a curtas distincias. Para distincias longas,
existem trés opgdes de cartucho: 3T. SG e Balote.

Decidiu comprar uma arma?

e —

Ela & uma arma segura?
A Pump vem com um dispositivo de seguranga que blogueia o

mecanismo. E uma trava de gatilho que previne disparos acidentais.

Mesmo assim, como toda arma, é recomendivel que ela seja
guardada longe do alcance de pessoas ndo autorizadas.

E necessario praticar com a Pump?
Como qualquer arma, a Pump precisa ser acionada de 6 em 6 meses
para se manter em dtimas condigoes de uso. E lembre-se: qualquer

munigdo guardada por longo tempo pode eventualmente falhar.

F

*
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Cartucho SG carregado
com 9 bagos de 8,40mm.

Cartucho 3T carregado
com 33 bagos de 5,50mm,

Cartucho com projetil
singular, balote com 24,8 9.
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Para os americanos. a "Pump” calibre 12 ¢ a arma ideal para a defesa da propriedade
rural. Ela apresenta muitas vantagens em relagdo as demais armas. curtas ou longas. as
quais exigem muito treinamento para que se atire em momentos de extrema tensao. Jd

com a Pump CBC 12. com um tnico disparo. pode-se cobrir um alvo. a 10 metros de dis-

lancia, com centenas de bagos de chumbo. com a municao Home Load. a ideal para a

r T Com o revolver ou pistola vocé
delesa da casa da lazenda. Scus bagos nao atravessam portas ¢ paredes. nao existindo s6 da 1 tiro cada vez
que aperta o gatilho.

LIZAGAD EXIGE

assim o perigo da bala perdida. evitando que inocentes scjam [eridos. Para a delesa do
campo, existem trés opeoes: cartucho 3T. carregado com 33 bagos de 5.50 mm (cletivo ate
25m): cartucho SG. carrcgado com 9 bagos de 8.40 mm (cletivo até 35m): ou cartucho

com projétil singular, balote com 24.8 ¢ (cletivo até 50m). A Pump possui um dispositivo

POR AUTORIDADE COMPETENTE E Si
ES EM LOCAL SEGURO £ FORA DD AL

que permite o descarregamento dos cartuchos alojados no tubo de deposito. mediante

recuo da telha. Com isso. os diversos tipos de cartuchos sio trocados sem nenhum perigo R
Com a Pump CBC 12 vocé manda

¢ com extrema facilidade. fazendo com que a Pump seja extremamente util na deflesa de 33 bagos de chumbo, com um tnico

4 o S e < Sy £ 3 isparo, utilizando o cartucho 3T.
lodos os lugares da sua fazenda. O poder de intimidagao da Pump CBC 12 ¢ 1ao grandc. disp

=
=
=

<
=
<
=]
[
2

que muitas vezes o invasor se alasta. evitando o confronto. A Pump CBC 12, para maior

seguranca. vem com um dispositivo que impede seu uso por pessoas niao autorizadas. 1sso
¢ importante. especialmente para quem Lem crianga ¢m casa. Existe inclusive um video

que ajuda a melhor compreender a Pump CBC 12, tornando scu mancjo simples ate

[ mesmo para . < teve uma arma. A Pump CBC 12 ¢ versatil. podendo  uti- . AT ik
para quem nunca te t ' E com o cartucho “HL" entéo, o alvo

lizar cartuchos para delesa, competicao ou caca. Basta substituir o cano por um de fica inteiramente saturado com
centenas de bagos.

30 polegadas ¢ ela se transforma numa cliciente arma para tiro ao prato ou cacadas.

Quantos cartuchos carrega a Pump CBC 122 A Pump & facil de limpar?
Depende da muni¢do que vocé escolher. Vocé desmonta a Pump para limpeza bésica, sem usar qualquer

! & " ) AT acili S|z at s ANCA
9 cartuchos “Home Load” ou 8 cartuchos comuns ou ferramenta, facilitando sua correta manutengio.

7 cartuchos Magnum, :
g Quais tipos de cartucho existem em calibre 12? Gompantila Brasileira

Ela nao ¢é pesada demais? O cartucho 12 é um dos mais versteis que existem, com muitas variages de Cartuchos
Av Humberto de Campos 3220
: 09400000 Ribeirdo Pires SP
Existem 13 modelos Pump de vérios tamanho Tel 011 742 7500

Fax 011 742 6099

A VENDA EM TODAS AS CASAS DE CAGA E PESCA. Tolex 1144007 CBCA BR

A Pump tem praticamente o peso de uma espingarda comum. de carga e tamanhos de chumbo.




COMBINE BAIXO CUSTO,
COM ALTA QUALIDADE DE PULVERIZACAO.
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A forma certa de carregar o griio

MECANIZACAO

O manejo correto da graneleira
¢ a melhor forma de evitar as perdas pés-colheita

tre a colhedeira, o caminhdo e o ar-
mazém, a carreta graneleira é um
implemento que freqiientemente torna-
se indispensavel em determinados lo-
cais de colheita, como no caso do arroz
irrigado. e
Pelas suas peculiaridades, as carretas
graneleiras tém a finalidade de receber
o grélo, transporta-lo ¢ descarregé-lo no
local de secagem ou armazenamento. O
recebimento do grdo ocorre de duas for-

I dealizada para servir de ligagdo en-

até o silo

Afonso Peche Filho

mas: no campo, estitico, e em movi-
mento.

O recebimento estatico ¢ quando a
carreta fica posicionada no carreador ao
lado da area que estd sendo colhida e no
momento em que o reservatério de gri-
os da colhedeira estiver cheio, a maqui-
na vai até a lateral e descarrega no inte-
rior da carreta graneleira. Este método é
indicado onde as lavouras ainda estdio
em terrenos encharcados ou pdlderes
totalmente tomados de dgua, e a colhe-

deira utiliza esteiras, em vez de roda-
dos. ‘

A descarga em movimento ocorre
em terrenos firmes, geralmente secos, e
¢ utilizada em soja e milho. A carreta ¢
tracionada em sentido paralelo a colhe-
deira, e esta, em movimento simulti-
neo, colhe e descarrega o grdo direta-
mente no interior do depésito da carre-
ta.

O projeto de uma carreta graneleira é
relativamente simples, e seus principais
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Semente & o nosso chdo.

CENTRAL RIOGRANDENSE DE AGROINSUMOS

Estrada da Arrozeirg, 90 Eldorado do Sul RS
Cx. Postal 30 - CEP 92990-000
Fone (051) 481 3377 - Fux (051) 481 3838
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Trituradores Importados

Ferramentas com ago forjado
Para rogadas pesadas e triturar
galhos de até 10 cm de diam.
Larg. de corte de 200 e 225 cm.
Para tratores de 50 a 70 CV

Importacao direta, precos acessiveis.
Financiamento até 2 anos.
Pronta entrega. Pegas de reposigao

[LIMMAT

Importadora de Equipamentos Agricolas Lida.
Importer of Agricultural Equipments Lid.

Fone/Fax (054) 231.3634
Cx.P. 252 - 95.200-000 Vacaria-RS
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pontos sdo o chassi, o depésito grane-
leiro, o rodado e os mecanismos de des-
carga. Os chamados acessorios opcio-
nais sdo especificos de cada modelo e
variam de fabrica para fabrica. Os mo-
delos de chassi procuram atender aos ti-
pos de carretas de dois ou quatro eixos.

O chassi € a parte da carreta que re-
cebe a estrutura do depésito graneleiro,
servindo também de suporte para as pe-
cas orgnicas, cabegalho de engate e
sistema de rodado. E uma das partes
mais reforgadas e pode ser em mono-
bloco ou articulado. O chassi em mono-
bloco € indicado para carretas que tém
somente uma linha de rodado, as vezes
com dois ou quatro pneus. Na maioria
dos casos, o cabegalho de engate esta
preso préoximo ao rodado, conferindo
grande manobrabilidade para a carreta.
O chassi articulado € utilizado sobretu-
do em carretas mais compridas, com
grande capacidade de carga, e freqiien-
temente com quatro rodas, com o cabe-
¢alho apresentando-se em quinta-roda.
O eixo do rodado é preso em uma estru-
tura transversal ao posicionamento das
longarinas. Construido com vigas ‘U’
com 6 ou mais polegadas, o chassi con-
fere a carreta mais robustez e resistén-
cia no transporte de cargas severas.

O depésito ou caixa graneleira € a
parte do implemento responsivel pela
capacidade de armazenamento. Acom-
panhando as caracteristicas do chassi, a
caixa pode ser de dois tipos, funil ou re-
tangular com fundo em ‘‘V’’ dotado de
mecanismos transportadores. O que
mais varia no depdésito sdo as suas me-
didas e, conseqiientemente, sua capaci-
dade de carga para os diferentes tipos
de cereais. Em carretas com depositos

do tipo funil, podemos ter modelos com

Na lama: buscando o grio aonde o caminhdio nao chega

capacidade desde 3 mil quilos ou 50 sa-
cos de soja ou arroz, até 10 mil quilos
ou 167 sacos, sendo que essas medidas
variam principalmente no sentido do
comprimento da caixa. Em depdsitos
com caixa retangular, os modelos apre-
sentam capacidade de carga que vai de
3 mil quilos ou 50 sacos, até 20 mil qui-
los ou 333 sacos, com as variagdes di-
mensionais sempre ocorrendo no com-
primento. :

Normalmente, a largura do deposito
vai de 2 a 3 metros, dependendo do mo-
delo. Para carretas do tipo funil a largu-
ra normalmente é de 2,30 metros, en-
quanto em carretas de quatro rodas a
largura média fica acima de 2,50 me-
tros.

Um outro fator consideravel ¢ a altu-
ra total das carretas, sendo que 0s 1m-
plementos de duas rodas, devido ao pe-
queno comprimento, geralmente sdo
mais altos, e isso faz com que o'rodad.o
seja compativel com a cargac a instabi-
lidade, devido a altura. Normglr.ncnte,
as rodas de carretas com deposito do
tipo funil sdo largas e altas, com aros
idénticos aos de rodados traseiros de
tratores, com medidas do tipo 15 X 30,
18 x 26, 15 x 34, e os pneus, com 8al2
lonas. Em carretas de quatro _rodas, 0s
modelos apresentamn aros do tipo 750 x
16, 900 x 20, 1100 x 22, € pneus do tipo
6,50 x 16 ¢ 7,50 x 16.

E sempre importante lembrar que 0s
pneus de carretas graneleiras, s€ja qual
for o modelo, devem se€r reforgados
com um namero maior de lonas € ade-
quados para receber uma guantldade
elevada de peso, por um periodo longo
de trabalho.

A importincia da descarga — (0]
sistema de descarga de grdos € pratica-



mente idéntico em todos os modelos
oferecidos no mercado brasileiro. Basi-
camente, todas as carretas graneleiras
utilizam condutores internos e elevado-
res do tipo rosca sem-fim ou caracois,
que sdo acionados pela tomada de po-
téncia do trator (TDP), através de eixo
cardd. As pegas de transmissdo interna
as vezes compdem uma caixa de trans-
missiio e, em outros modelos, utilizam
correias e polias. O sistema de descarga
em geral é dividido em duas partes: a
interna, situada no fundo da carreta, e
outra externa, constituindo o tubo de
descarga. O didmetro da chamada rosca
sem-fim é o fator que mais influencia
na rapidez de descarga, destacando-se
como fator de sele¢do na hora da com-
pra. A altura de descarga estd na faixa
de 4 metros, variando entre 3,4 e 4,40.
O material empregado na construgdo de
tubos condutores e nas roscas sem-fim
¢ de grande importéincia, pois sdio esses
componentes que apresentam maior
probabilidade de desgaste, por serem a
parte orginica da méquina, sujeitos a
todo tipo de atrito provocado pelas se-
mentes. Normalmente, o material em-
pregado, quando laminado a frio, tem
mais resisténcia e proporciona maior

Descarga: lenta para evitar quebras

durabilidade ao sistema. Vérios sdo os
modelos que apresentam sistemas de
descarga através de aberturas laterais,
que funcionam com a gravidade e sdo
utilizadas como ensacadoras.

O fluxo de descarga € controlado por
dois pontos importantes. Um esta liga-
do a velocidade de rotagdo dos caracdis,
que normalmente estd dentro da reco-
mendagdo universal, de 540rpm na
TDP do trator. Esse valor nio deve ser
alterado nem para mais nem para me-
nos, porque os mecanismos de trans-
missdo interna foram projetados para
operar nessa rotagdo, e todos os calcu-
los de movimento, resisténcia, vibra-
¢oes e capacidade operacional estdo
dentro dessa faixa. Assim, qualquer al-

teragdo de rotagdo pode afetar o bom
desempenho do sistema. O outro ponto
que interfere no fluxo de descarga é a
taxa de alimenta¢do de cada grio para
os caracéis, que é regulada por um sis-
tema de registro da vazdo interna, atra-
vés da abertura ou fechamento do orifi-
cio inferior das calhas centrais.

A velocidade de descarga pode in-
fluenciar na quebra de grio, e deve ser
ajustada a um fluxo que propicie um
minimo de quebra, sendo inadmissivel
que o sistema de transporte via carreta
venha a contribuir para a perda de qua-
lidade do cereal.

Acessérios — Os acessorios opcio-
nais sdo importantes fatores na escolha
de um modelo, no momento da compra.
Para maior comodidade de manejo do
tubo de descarga, ha os tipos que apre-
sentam controle remoto, que funciona
com o auxilio de pistdes acionados hi-
draulicamente. Esse incremento da con-
forto ao operador e propicia mais rapi-
dez e seguranga no manuseio do tubo.
Através de sistemas hidraulicos, ha
acessorios que possibilitam regulagem
de aberturas no sistema de vazdo inter-
na de grios para os caracdis. Um tipo
de acessorio importante ligado & vazdo

BOELTER

0 GRANDE NOME EM GRANELEIROS

Graneleiros e Silos Moveis para transporte, armazenamento
intermedidrio e distribuictio de gréios.
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€ o sistema de embreagem acionado au-
tomaticamente, interrompendo todo o
fluxo de descarga, em caso de proble-
mas ou acidentes durante o trabalho.
Existem ainda pegas importantes
para engate no trator, que ajudam na
operagdo no campo. Ha no mercado
carretas que apresentam sistema mavel
que protege a barra de tragdo do trator e
garante a fi.agdo do implemento em

qualquer situagdo. Para o estacionamen-
to da carreta € muito pratico um acess6-
rio do tipo pé-de-apoio, com regulagens
para permitir o pivelamento, facilitando
o0 engate e desengate do cabegalho.
Indiscutivelmente, os fieios sdo ele-
mentos que ndo podem faltar em uma
carreta graneleira, sobretudo nas de gran-
de capacidade, pois auxiliam enorme-
mente no deslocamento do conjunto, con-

Boelter: vendas vio crescer 30% este
ano, com destaque para a soja

mercado de carretas graneleiras

no Pais promete se aquecer, este
més, a partir de dois fatos novos: a
boa disponibilidade de recursos do
Finame, que financia de 80% a 90%
das vendas do setor, e a demanda
cada vez mais firme na drea da soja.
O vice-presidente da Boelter Agro In-
dustrial Ltda., de Gravatai/RS, Flavio
Boelter, diz que a carreta graneleira,
ja bem utilizada na lavoura arrozeira,
comegou, em 1988, a ser empregada
também na soja.

A Boelter — um dos maiores fabri-
cantes nacionais do setor, com cerca
de 30% do mercado brasileiro e um
Sfaturamento total de US$ 2,5 milhdes
no ano passado, com a venda de 700
carretas — projeta um crescimento de
30% na comercializagdo este ano.
“Percebemos o aumento de procura
pelos produtores de soja, e adaptamos
nossas carretas para essa cultura’,
acrescentou o empresdario. Hoje, a
empresa, de 110 funcionarios e 100
revendedores permanentes em todo o
Pais, tem 40% da comercializagdo no
Rio Grande do Sul, 40% distribuidos
entre Parand, Mato Grosso do Sul,
Mato Grosso e Goias, e 20% no mer-
cado externo, com clientes no Uru-
guai, Argentina, Bolivia e no recém-
conquistado Chile. '‘Também estamos

em alta

em negociagdes com o Equador, Pa-
nama e Africa, mas as dificuldades de
frete e de assisténcia técnica confia-
vel, principalmente nos paises africa-
nos, so nos levardo a exportar para
eles a partir do ano que vem’’, reve-
lou Boelter.

Mais apoio oficial — As expectati-
vas otimistas do vice-presidente da
Boelter, no entanto, ndo sdao comparti-
lhadas pelo diretor industrial da Fun-
dicdo Jacui S.A., de Cachoeira do
Sul/RS, Edson Verissimo Machado,
para quem o mercado de graneleiras
50 deve deslanchar, de fato, se o go-
verno regulamentar a equivaléncia-
produto no crédito agricola. ‘'Se ndo
sair a equivaléncia, o agricultor néo
vai investir, pois empréstimos corrigi-
dos por TR (taxa referencial) inviabi-
lizam investimentos em equipamen-
tos”’, alertou ele. De qualquer forma,
o diretor acredita que este ano devem
ser comercializadas 450 unidades, um
volume ainda modesto para uma em-
presa pioneira na drea, fabricando
graneleiras ha 22 anos, e que ja che-
gou a vender, no periodo pos-Plano
Cruzado, mais de 1.000 unidades ao
ano. O pequeno aumento, explicou
Machado, serd decorrente da disponi-
bilidade de recursos do Finame.

B A

Machado, da Jacui: Finame é a saida
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tribuindo para a seguranga da operagdo.

A demonstrar o avango € a moderni-
dade do projeto, hd, além dos freios,
acessorios de fundamental importéncia,
que propiciam a conservagdo de pegas
rotativas, evitando acidentes. Prote¢des
de eixo cardi e grades protetoras de
acesso ao caracol sdo exemplos de
componentes que significam graneleiras
mais ajustadas as normas internacionais
de prevengdo de acidentes.

Qutros itens importantes sdo 0s gan-
chos para prender lonas, visor de con-
trole do nivel de cereais no campo, si-
nalizador de registro, escadas e plata-
formas com piso corrugado, pois com-
plementam um excelente projeto de car-
reta agricola.

Manuten¢io e lubrificagio — A
manutengio caracteriza-se pelos servigos
que promovem a integridade de funciona-
mento de todas as pegas e partes compo-
nentes. Fazer a manutengdo consiste em
estabelecer um programa de verificagiio
periddica nas partes moveis, inspecionan-
do as pegas para observar se ha algum si-
nal que demonstre irregularidade no fun-
cionamento. Em pegas rotativas, as vibra-
¢Oes sdo os principais indicios de que
algo estd errado, pois pegas em perfeitas
condigdes, ajustadas e bem posicionadas
ndo causam vibragdes. Ruidos estranhos
significam atrito ou pegas quebradas, po-
dendo também indicar pegas soltas ou
correias bambas. No manual de instru-
¢Oes que acompanha as maquinas nor-
malmente constam os principais passos
para um boa manuteng@o do equipamen-
fo.

Quanto a lubrificagio, convém frisar
que a maioria das pegas que apresentam
articulagdes precisa receber graxa. Nas
carretas graneleiras e silos, o eixo cardd
e outro eixos motores tém necessidade
de lubrificagiio didria ou pelo menos a
cada oito horas de trabalho. Jé cubos e
rolamentos devem ser lubrificados pe-
riodicamente, sempre de acordo com a
recomendagio do fabricante. Pegas
como correias ¢ freios sdo trocadas de
acordo com o niimero de horas-uso re-
comendado. )

A calibragdo de pneus € tarefa a ser
realizada diariamente, jamais permitindo-
se que trabalhem fora da calibragem
ideal. Se ocorrerem perfuragoes, € preciso
interromper a operagdo, nao rodando com
pneu vazio. Para efetuar a troca, deve-se
descarregar totalmente o deposito.

No final da colheita, a carreta ou o
silo graneleiro devem passar por uma
inspecdo geral, sendo 1epois pintados
com tinta antiferrugem e guardados sob
protegdo contra 0 0 sol € a chuva. Fd
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SANIDADE ANIMAL

Aqui, as vitaminas
que ajudam a
criacao

Alimentagdo rica em vitaminas
certamente vai evitar
uma série de anomalias no plantel.
Saiba, nesta primeira parte,
quais as vitaminas lipossoliiveis importantes
e seu modus operandi dentro
do organismo

Fernando Rutz

Depto. Zootecnia da UFPel/RS

s vitaminas s3o compostos or-
A gdnicos necessarios em peque-

nas quantidades nas ragdes e
que participam decisivamente nos pro-
cessos de sintese e excre¢do pelo orga-
nismo. Podem ser classificadas como li-
possoliveis (A, D, E, K) e hidrossoli-
veis (tiamina, riboflavina, piridoxina,
Bi2, 4cido pantoténico, dcido nicotini-
co, acido fdlico, biotina, colina e vita-
mina C). Esses nutrientes ndo sdo nor-
malmente sintetizados no organismo
animal, devendo, portanto, ser suple-
mentados. Fogem dessas caracteristicas
a vitamina D (sintetizada na pele dos
animais expostos ao sol); a niacina (sin-
tetizada a partir do aminoacido triptofa-
10) e a vitamina C (ndo sintetizada so-
mente nos primatas).

Animais que apresentam digestdo
nllcrobiana (ruminantes e herbivoros
ndo-ruminantes) em geral ndo necessi-
tam de suplementagiio dietética de vita-
minas hidrossoltveis e K. No caso de
ruminantes sadios, o rimen estd apto
para a sintese de todas as vitaminas hi-
drossoliiveis a partir de aproximada-
mente oito semanas de idade. As bacté-
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rias possuem toda a maquina metabdli-
ca para sintetizd-las, sendo também im-
portantes em seu metabolismo. Ao se-
rem digeridas no abomaso e intestino
delgado, as bactérias liberam as vitami-
nas junto com outros nutrientes que, por
sua vez, sdo absorvidos e incorporados
no organismo animal. Coelhos, que

s

consomem fezes diretamente do reto,
obtém dessa forma as vitaminas. De
maneira semelhante, cavalos eventual-
mente praticam coprofagia (o ato de co-
mer fezes). Além disso, existe a suspei-
ta de que possa haver a absorgdo vita-
minica em nivel de intestino grosso. As
vitaminas A e E encontram-se em quan-
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~ tidades adequadas em forragens verdes,
e a D pode ser obtida por agio de raios
ultravioleta sobre a pele, onde se encon-
tra a pro-vitamina D. Assim, na maior
parte das situagdes, animais em pasto-
reio ndo requerem suplementagdo vita-
minica.

Suinos e aves j4 foram criados em
condigOes extensivas, com exposigido ao
sol e amplo acesso a pastagem, minho-
cas e insetos. Hoje em dia, porém, esses
animais sdo criados em confinamento,
tornar.o-se essencial a suplementagio
viteminica. As fébricas de ragiio fazem
seu préprio premix ou valem-se de pre-
mixes previamente preparados. Estes
preparados possuem determinada mar-
gem de seguranga, com referéncia as
exigéncias minimas estabelecidas na li-
teratura. Assim, avicultores e suinocul-
tores raramente encontrardo quadros de
caréncia vitaminica se seguirem com
precisdo as recomendagdes do fabrican-
te de premix, partindo-se do principio
que ele seja idoneo. A seguir, abordare-
mos brevemente cada uma das vitami-
nas lipossoltiveis, considerando sua im-
porténcia e valor biologico.

Deficiéncia severa de
vitamina A leva a cegueira
noturna

Vitamina A — Participa da biologia
celular, atuando no ntcleo da célula, ao
alterar a expressdo da informagdo gené-
tica, e ainda como tecido conjuntivo de
sustentagdo entre lipidios e proteinas da
membrana. Também atua na viséo,
como componente do pigmento visual
que capta a luz no olho, traduzindo-a
em estimulo conduzido pelo nervo ético
ao cérebro. Deficiéncia severa de vita-
mina A causa cegueira noturna devido a
caréncia do pigmento visual. Participa
também na sintese de glicoproteinas e
mucopolissacarideos, constituintes das
membranas celulares, tecido conjuntivo
e secregio mucosa. Sua deficiéncia re-
sulta, portanto, em crescimento 0sseo
anormal e degeneragdo da membrana da
mucosa do olho, boca, trato digestivo e
reprodutivo.

A ma-formagdo 6ssea afetando o ori-
ficio ocular, por onde passa o nervo Oti-
co, pode levar & cegueira por compres-

Fotos: A Granja

sdo do nervo. Da mesma forma, a ma-
formagdo do orificio auditivo, por onde
passa o nervo auditivo, pode causar sur-
dez. A vitamina A atua ainda na divisdo
e diferenciagdo celular. Assim, a sua
deficiéncia resulta em retardo no cresci-
mento e defeitos reprodutivos, tais
como espermatogénese anormal e falha
no crescimento fetal, podendo ocasio-
nar abortos ou reabsorgdo fetal. Ani-
mais carentes de vitamina A s@o susce-
tiveis a infec¢des na membrana da mu-
cosa do olho (xeroftalmia), intestino,
trato reprodutivo, devido a secregdo
mucosa deficiente e queratinizagdo do
tecido epitelial. Podem ocorrer, ainda,
perturbagdes no sistema imunolégico.

Forma quimica — A atividade da
vitamina A nos tecidos vegetais encon-
tra-se associada a pigmentos carotendi-
des, especialmente beta-carotenos, pre-
sentes principalmente em plantas ver-
des. Existem cerca de 600 carotendides
na natureza, sendo que perto de 10%
servem como supridores da vitamina A.

A conversio do beta-caroteno em vi-
tamina A ocorre na mucosa intestinal.
A eficiéncia dessa conversdo varia entre
espécies. Em humanos, eqiiinos e algu-
mas ragas bovinas, quantidades signifi-
cativas de carotenos podem ser absorvi-
das. Em conseqiiéncia, a cor do leite e
da gordura corporal torna-se amarela,
conforme constata-se no gado jersey e
guernsey. Ao contrdrio, ragas como o
holandés e ovinos sdo Otimas converso-
ras de caroteno em vitamina A, fazendo
com que o leite e a gordura corporal se-
jam brancos.

A vitamina A ocorre em diversas ou-
tras formas: alcool (retinol), aldeido (re-
tinal) e 4cido (4cido retin6ico). O reti-
nol é a forma mais potente. O dcido re-
tindico participa de todas as fungdes
metabélicas da vitamina A, exceto a vi-
sdo e reprodugdo.

O caroteno e a vitamina A sdo muito
suscetiveis a destruigdo por oxidagdo. O
feno, durante o processo de cura, pode
perder grandes quantidades de caroteno.
Isso é causado por uma agdio conjunta
da enzima lipo-oxigenase com a agdo
dos raios ultravioleta do sol. Em perio-
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dos de seca, por exemplo, 0 caroteno
pode ser completamente destruido. En-
tretanto, feno produzido a partir de ma-
terial verde folhoso contém quantidades
adequadas de caroteno. Como regra,
pode-se dizer que quanto mais verde o
feno (ou pasto) melhor o seu teor em
caroteno. Feno amarelo ou acastanhado
ndo apresenta atividade de vitamina A.
Esta vitamina também pode ser parcial-
mente destruida durante a peletizagdo
(até 30%) e armazenamento dos ali-
mentos. Durante o processo de peletiza-
¢do, a presenga de antioxidante e a tem-
peratura exercem papel decisivo na es-
tabilidade da vitamina A. A rancifica-
¢do dos alimentos acelera a sua destrui-
¢do, em presenga de elementos tragos,
tais como o cobre. Em nivel de rimen,
ocorre a sua destruigdo devido a fer-
mentagéo. Isso é especialmente verda-
deiro em poligdstricos que recebem die-
tas contendo altos niveis de concentra-
dos.

A falta de beta-coroteno
causa alta mortalidade
embriondria

Fontes — Vegetais verdes, forra-
gens desidratadas e milho amarelo sdo
boas fontes de caroteno. A vitamina A
normalmente é suplementada na forma
sintética (condensada a um écido gra-
X0), 0 que a torna menos suscetivel a
oxidagdo. O acetato, proprionato e pal-
mitato sdo as formas ester comumente
usadas. As fontes de vitamina A geral-
mente encontram-se em forma seca e
estabilizada, cobertas com gelatina e
contendo um antioxidante. A adminis-
tragdo parenteral (com processamento
fora do tubo géstrico) fornece quantida-
de suficiente para evitar a deficiéncia
durante dois a quatro meses em bovinos
em crescimento.

Recentemente, a literatura interna-
cional vem demonstrando que o beta-
caroteno fornecido na forma de aditivo
melhora o desempenho reprodutivo de
vacas leiteiras. Nesse caso, a substincia
ndo atuaria como precursora da vitami-
na A. Entre outros sintomas carenciais,
a deficiéncia de beta-caroteno causa
alta mortalidade embrionaria, alta inci-
déncia de cistos ovarianos, redugio na
concepgio e diminuigio do contetido de
gordura do leite.

Toxidez — De todas as vitaminas, a
A apresenta maior risco de causar toxi-
cidade. Em monogastricos, sdo toxicos
niveis de quatro a dez vezes acima da
exigéneia e em ruminantes, niveis 30
vezes superiores. Os sintomas da into-
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Comida peletizada: cuidados na elaboragio
xicagdo sdo semelhantes aos de defi-
ciéncia e incluem mé-formagdo esque-
lética, redugdo no crescimento, conjun-
tivite e falha reprodutiva, A eficiéncia
de conversdo do beta-caroteno em vita-
mina A declina conforme aumentam os
niveis de caroteno. Assim, o consumo
de altos niveis de caroteno ndo provoca
toxicidade desta vitamina.

Vitamina D — Essa vitamina & sin-
tetizada por irradiagdo solar sobre as
pro-vitaminas ergosterol (plantas) e 7-
desidrocolesterol (pele dos animais).
Ela ocorre em duas formas principais:
vitamina D2 (ergocalciferol) e vitami-
na D3 (colecalciferol). Fontes dietéti-

Loy Wi

Pastoreio livre: uqui, tem vitaminas A e E de forma equilibrada

cas de vitamina D incluem fenos e for-
ragens curadas ao sol e dleos de peixe.
Ao contrario do que ocorre com a vita-
mina A, as plantas possuem atividade
de vitamina D somente apds as células
vegetais terem mon:ido. Assim, em
pastagem verde, as unicas fontes sdo
as folhas mortas das plantas. O feno
verde, que pode ser uma fonte exce-
lente de vitamina A, pode ter baixo
teor de vitamina D.

Animais mantidos em confinamento
completo, como ocorre com aves € sui-
nos, onde raramente ocorre exposi¢ao a
luz solar, requerem fontes dietéticas de
vitamina D.

Em todos os animais, a vitamina D>
é convertida em D3, sendo a D3 a forma
metabolicamente ativa. A eficiéncia de
conversdo ¢ muito pequena em aves. A
vitamina D apresenta papel importante
no metabolismo do célcio, estando en-
volvida na absor¢iio desse mineral no
intestino, bem como na mineralizagio
ossea. O fato de ser formada em uns 6r-
gdo (figado e rins) e exercer sua fungio
em outros (intestino e ossos) tem feito
com que alguns prefiram chama-la de
horménio. Em gado leiteiro, a adminis-
tragdo parenteral (processada fora do
tubo gétrico) de metabdlitos de vitami-
na D no periodo pré-parto, auxilia na
prevengio da febre vitular,

A presenga de micotoxinas (aflatoxi-
na, por exemplo) na dieta aumenta as
exigéncias de vitamina D. Esse fato tem
importéncia pritica em aves. Aflatoxi-
nas prejudicam a absorg@io da vitamina,
e seus efeitos hepatotéxicos provocam
problemas dsseos.

Em geral, os sintomas de deficiéncia
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Confinamento: caréncia de vitamina D

de vitamina D sdo raquitismo nos jo-
vens e osteomaldcea nos adultos, que se
traduzem por curvatura 6ssea, articula-
¢Oes inchadas, tendéncia a arrastar as
patas traseiras, rosario raquitico e torax
deformado.

Além da vitamina A, a D caracteri-
za-se por ser a segunda mais provavel
de causar toxicidade, que resulta na cal-
cificagéo de tecidos moles, aumento do
célcio sangliineo e bradicardia (bati-

mentos cardiacos lentos). Em estigios
iniciais, a suspensdo de vitamina E e a

reducdo do cilcio dietético podem re-
verter o quadro clinico.

Vitamina E — Conhecida como
antioxidante natural, atua junto com o
selénio, protegendo os lipidios celula-
res contra degradagdo oxidativa. As-

sim, o selénio apresenta efeito poupa-
dor em relagdo as quantidades dietéti-
cas e metabdlicas de vitamina E, e
vice-versa.

Atengdo: as distrofias
musculares tém a sua causa
nas caréncias nutricionais

Distrofia muscular de origem nutri-
cional, caracterizada por degeneragao
de fibras musculares cardiacas e esque-
léticas e reposigiio com tecido conjunti-
vo, evidenciando estrias brancas nas fi-
bras musculares, ocorre na maioria das
espécies. Além disso, necrose hepética
em suinos e encefalomaldcea em aves
sdo exemplos de deficiéncia de vitami-
na E que, na fungdo de um antioxidante,
previne essas caréncias. Administragdo
oral ou parenteral por pouco tempo re-
verte os sintomas de deficiéncia. Essa
vitamina existe em diversas formas qui-
micas, conhecidas como tocoferéis,
com a forma alfa-tocoferol apresentan-
do a maior poténcia. Comercialmente, a
vitamina E pode ser encontrada na p
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Do plantio a colheita: Zeneca.

I Zeneca Agricola anteriormente

denominada ICI Agricola

ZENECA

Agricola

AJUDANDO O AGRICULTOR A ALIMENTAR O MUNDO.
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Resp. Técnico:
Dr. Thierry Olivelra - CREMERS 7239

Sr.Empresario:

funcionariosaudavel
trabalhamuitomelhor.

A SERVIMED colocaasatdede suaempresa
em primeirolugar.Com atendimento eficiente,
colocaasuadisposi¢ao assisténcia

médica-hospitalar e odontol6gica especializada.

SERVIMED

SAUDE LEVADA A SERIO
Conheganossosplanosdesaude.

Soliciteumvisita. ﬁ (051)342.4242

Sedes préprias: Porto Alegre, Gravatai e Cachoeirinha.

QUATROTRACOS

051 800 21 06

Das 8:30as20:30

> DISQUE

ENTRE EM CONTATO
COM A GENTE

Vocé tem duvidas ,7 : Agricultura?
sobre sua " Exposicoes?
PO RSPAITE S  MAIS UMA VANTAGEM EXCLUSIVA PARA O ASSINANTE

: Alguma
Quer saberaigo = sugestao?

sobre pecuaria?

LIGUE PARA A GRANJA E TENHA A SUA RESPOSTA

forma de acetato de dl-alfa-tocoferol e
acetato de d-alfa-tocoferol. As formas
ester conferem 4 ela estabilidade contra
a oxidagdo, mas essas apresentam ativi-
dade antioxidante somente apds terem
sido hidrolizadas no trato digestivo. As-
sim, a forma condensada ndo confere
protegdo antioxidativa a ragéo.

A vitamina E pode ser encontrada
em quantidades razodveis nos vegetais
verdes, fenos de boa qualidade, alfafa e
grios de cereais.

Entretanto, caso os animais estive-
rem recebendo pasto excessivamente
seco, castigado por geadas, infestado
por fungo ou insetos, a disponibilidade
dessa vitamina nos alimentos serd redu-
zida, justificando a sua suplementagao.

Vitamina K — Atuando no proces-
so de coagulagdo sangiiinea, ¢ essencial
para a ativagio da protrombina, ao pro-
mover a adi¢do de residuos de didxido
de carbono em radicais de 4cido gluti-
mico na protrombina, criando sitios de
ligagdo para o céalcio. A trombina con-
verte o fibrinogénio em fibrina, forman-
do o codgulo. A vitamina K ocorre na-
turalmente em plantas e bactérias. A vi-
tamina Ki (filoquinona) ocorre em
plantas, e a K2 (menaquinona) é de ori-
gem bacteriana. A vitamina K3 (mena-
c_hona) € a forma sintética, soltvel em
agua. Em contraste com as outras vita-
minas lipossoliveis, é sintetizada em
quantidades razodveis pela microflora
ruminal e intestinal. Saliente-se que isso
pode ndo vir a ser verdadeiro em gado
consumindo trevo-doce mofado, carac-
terlzadp por conter dicumarol.

_ Antigamente, aves e suinos recebiam
dietas suplementadas com altos niveis
de vitamina K, como farinha de alfafa e
farinha de peixe mal processada. Atual-
mente, as dietas de aves e suinos devem
ser suplementadas com vitamina K. A
presenca de aflatoxinas e de outras mi-
cotoxinas aumenta as exigéncias desse
nutriente,

A infecgdio por coccidiose igualmen-
te torna maior a demanda desse nutrien-
te em aves. Similarmente, 0 USO de sul-
fas e antibidticos, comumente utlIlzadqs
em ragdes de aves e suinos, altera a mi-
croflora e, assim, exige a suplementa-
¢do de vitamina K nas ragdes.

A deficiéncia deste composto provo-
ca retardamento na coagulagdo sangui-
nea e hemorragias subcutdneas. As
principais formas de comercializagdo
usadas na indastria de alimentagdo na-
tural sdo derivados de menadiona. F3

Na préxima edicéo, as vitaminas
hidrossoliveis.
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COLHEITADEIRA DE
ESPIGAS DE MILHO

A mais no i
VERDE para indu:?ﬁe‘perfem Colheitadeira de espigas de milho
protecao total das e alizagao ou consumo in-natura. Colhe com
veita totalmente og .graos. Colhe

também espigas de Spigas e apro
Para estocagem ou para posterior

milho sécas

PLATAFORMAS
COLHEITADEIRAS

[HHY] M/§

Vi ;
e ¢oado, asseguram uma colheita completa e com alto
Disponiveis em modelos i
: ara :
as linhas regulaveis de 0,80 a 1 Dg m A2 A
Os modelos para 5, 6 ou mais i ‘

_ i ais linhas, s&o os (nicos fabricados no
Brasil com regulag!am para 0,60 a 0,70 m. de distancia entre as linhas, ou
conforme as especificagées do usuario,

M Acopléveis as Colheitadeiras automotrizes Ford-New Holland,
assey Ferguson, John Deere, Maxion, Lavrale, SLC, Ideal e outras.

Maquinas para colher milho

WAL

MANTOVANI
eficiéncia comprovada
ha mais
de 30 anos.

7Y] JH/5Y

debulha. Esta maquina é também a grande aliada dos produtores
de milho para sementes bésicas ou comerciais.

Reguldvel na altura a 0,85 m, a meia altura e rente a0 solo,
colhe em lavouras de diversas condigdes.

A distancia entre as linhas é reguldvel de 0,75 a 1,00 m.

Produtividade, 6 a 12 toneladas/hora, com rendimento
maior nas lavouras em melhor estado.

Acopldvel a tratores Ford, Massey Ferguson, Valmet e
Agrale, é um equipamento muito versitil e de facil manejo.

INDUSTRIA E COMERCIO DE MAQUINAS AGRICOLAS

MANTOVANI LTDA

Rua Jo&o Pessoa, 392 - ltuverava - SP - Brasil
Cx. Postal, 108 - CEP 14500/000
Telefones: (016) 729.2722, 729-2039, 729.2150 - FAX (016) 729.2648
Telex (16) 5114 MAMV - BR End. Telegrafico "MANTOVANI"



ERVA-MATE

Produtor amarga com lei antiga

Ninguém sabe como surgiu
a “praga”, mas uma
antiga lei do Ibama fazia com
que 0s ervateiros realizassem
a coleta no momento
errado, empurrando os
pregos para baixo. Agora,
uma nova portaria
regulariza essa situagio

Ana Paula Ehlert

oferta excessiva de erva-mate
Adesde julho causou a queda de

quase 50% no prego do produto
no mercado do Parand, lider nacional
no setor, A arroba, que em fevereiro foi
negociada por R$ 3,00, nio chegou a
mais do que R$ 1,80 até o final de se-
tembro, conforme a Associagdo de Pro-
dutores e Industriais de Erva-Mate do
Parané (Apimate), sediada em Laranjei-
ras do Sul. Esse quadro, que se repete
todos os anos, deve-se ao hdabito dos
produtores paranaenses de colherem a
safra a partir de uma legislagdo antiga,
as portarias 001, 002 e 003 do extinto
Instituto Brasileiro de Desenvolvimento
Florestal (IBDF).

O engenheiro florestal da Emater-
PR, Leonhard Schlossmacher (foto),
explicou que os produtores paranaen-
ses, condicionados pela lei, vém prati-
cando a colheita no momento errado,
seguindo uma determinagéo néio apenas
ultrapassada, como sem fundamento
técnico. De acordo com a regulamenta-
¢do, a poda dos ervais era permitida so-
mente de 1° de abril a 30 de setembro e,
excepcionalmente, de 9 de dezembro a
28 de fevereiro, no periodo conhecido
como safrinha. O produtor, com medo
do frio e geadas do inverno, s6 iniciava
a poda em junho e o retardamento da
colheita levava a uma grande oferta no
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periodo de julho a setembro, como con-
tinua ocorrendo até hoje.

O proprio chefe do escritério regional
do Ibama em Guarapuava, Alexandre Le-
manski, ndo soube explicar o porqué da
regulamentagdo, substituida em 199_2
pela portaria 118-N do Instituto Brasilei-
ro do Meio Ambiente e dos Recursos Na-
turais Renovéveis (Ibama). Lemanski
lembrou que a lei foi criada pelo Instituto
do Mate — um dos mais antigos institu-
tos do Pais —, depois incorporado pelo
Instituto Brasileiro de Desenvolvimento
Florestal (IBDF) e hoje também integra-
do ao Ibama. *“Quando assumimos o Ins-

tituto, os fiscais que
criaram a lei ja ti-
nham se aposenta-
do. Com certeza na
época ela benefi-
ciou alguém, ja que
ndo havia nenhum
embasamento téc-
nico para a sua
existéncia’’, disse
Lemanski.

A Apimate, po-
rém, afirma que a
norma surgiu para
beneficiar os anti-
gos oligop6lios do
mate. ‘‘Até ser ex-
tinta, ha dois anos,
somente um grupo
de empresarios ti-
nha a licenga para
exportar o produ-
to’’, acusou Walde-
mar Geteski, secre-
tario da entidade. A
lei regulamentava
também o tipo,
quantia e condigoes
do produto para a
exportagdo. Por
uma questdo de in-
teresses, continuou
Geteski, os empre-
sarios compravam
mais dos produto-
res nos meses de
julho, agosto e setembro, quando tinham
de regularizar o seu estoque para a expor-
tagdo, ‘‘mas a pregos bem abaixo dos in-
dices comercializados nos meses anterio-
res’’.

A oferta descontinua de erva-mate
no mercado, causada pela tradigio de
poda no momento errado, gera perdas
para o industrial, para o produtor e para
o consumidor final, advertiu Geteski.
Para o industrial, o prejuizo estd rela-
cionado a contratagio de méio-de-obra.
No periodo da safra, ele é obrigado a
contratar mais trabalhadores para, ja em

-----

Folos: William Amancio
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Parand tenta solidificar o conceito de erval
cultivado

setembro, dispensa-los, fazendo com
que a industria do mate opere com ape-
nas metade de sua capacidade nos ou-
tros nove meses do ano. Isso acarreta
custos com o décimo-terceiro salario e
férias proporcionais dos funcionarios
demitidos, e acaba elevando o prego do
produto (chd ou chimarrdo) para o con-
sumidor final.

Para o produtor a situagdo é ainda
mais complicada. Os ervateiros mais
antigos realizam a poda nos ervais nati-
vos somente de trés em trés anos, apos
o inverno. A perda é consideravel, pois
apenas durante o inverno cerca de 25%
das folhas caem. Considerando os trés
invernos, o prejuizo teoricamente seria
de 75%. Nos ervais colhidos anualmen-
te, seguindo as tradi¢des de poda, a per-
da real do lucro do produtor é de 50%,
conforme dados da Emater e da Apima-
te.

Os dias de campo
vém ajudando os ervateiros
a melhorar o seu manejo

Convénio muda situagio — Preo-
cupados, a Emater, o Instituto Ambien-
tal do Parand (IAP) e a Apimate firma-
ram um convénio para tentar reverter o
quadro. Depois de extinguir a legisla-
¢do, ha dois anos, as entidades envolvi-
das criaram uma campanha de esclare-
cimento aos produtores. Atualmente, a
agdo estd voltada para o ensino de no-
vas técnicas de manejo dos ervais, ten-
tando solidificar o conceito de erval
cultivado.

Iniciado hé trés anos, o projeto ja co-
mega a dar resultados. Cerca de 30%
dos produtores da regido de Guarapua-
va, neste ano, fizeram a poda nos meses
anteriores ao pré-estabelecido, pratican-
do o que aprenderam nos ‘‘Dias de

Campo’’, organizados pela Emater. A
produtora da regido Marlene de Jesus
Geteski, do distrito de Guard, por
exemplo, conquistou o recorde nacional
de produtividade com 22 toneladas por
hectare no ano passado. Para atingir
este rendimento, Marlene fez o adensa-
mento dos seus ervais, que somam 150
mil pés, e costuma adubar a drea com
feijao de porco no verdo e ervilhaca no
inverno. As podas sfio realizadas com
tesoura (em vez do habitual facdo), em
periodos niio convencionais, as arvores
recebem nutrigio foliar com macro e
micronutrientes mais polihexose (para
auxiliar a brotagdo), enquanto a acidez
dos solos € corrigida com calcario. Com
estas praticas, Marlene realiza duas po-
das no periodo da entressafra e garante
mais rentabilidade na cultura. No pri-
meiro semestre, ela sempre deixa de
30% a 40% de massa foliar para prote-

ger a planta do frio e das geadas do in-
verno, e substituiu a esteira de taquara
pelo poncho na hora da colheita.

Todas essas técnicas sdo repassadas
aos produtores que participam do Pro-
grama da Erva-Mate, promovido pela
Secretaria de Agricultura do Parana,
em conjunto com a Emater. A adogdo
do poncho para a colheita foi uma me-
dida pioneira no Brasil. Sua fungdo ba-
sica é garantir um mate mais higi€nico
e limpo ao consumidor € menos perdas
para o produtor. Através da Apimate, a
Secretaria de Satide do Parani estd fis-
calizando as condigdes sanitdrias das
industrias ervateiras, € o proximo pas-
so serd a emissdo de um selo de quali-
dade, certificando a qualidade e a ori-
gem do produto, a exemplo do selo da
Associagdo Brasileira da Industria do
Café (Abic). kil

1

" céégo de oferta
derruba preco
do produto gaiicho

Bergo do extrativismo de erva-mate
no Pais e lider na sua industriali-
zagdo até a década de 70, o Rio Gran-
de do Sul — terceiro produtor nacio-
nal, com cerca de 45 mil a 50 mil to-
neladas processadas ao ano, atras do
Parand, com 60 mil a 65 mil tonela-
das anuais, e de Santa Catarina, com
50,2 mil toneladas/ano — também en-
frenta dificuldades por causa do ex-
cesso da safra paranaense. De acordo
com o presidente do Sindicato gaticho
da Indistria do Mate, Oscar Ignacio
Biittenbender, o prego pago ao produ-
tor na wltima safra caiv de RS 4,5 a
até R$ 6,00 por arroba, no primeiro
semestre, para os atuais R$ 2,80 a R§
3,00/arroba. A razdo para a queda,
explicou o dirigente, também diretor-
presidente da Indistria Ervateira Vier
Ltda., de Santa Rosa, uma das maio-

res do Pais, estd intimamente ligada a
invasdo do produto paranaense.

“No Parana, a industria tem uma
capacidade de processamento limita-
da, e os agricultores acabam colocan-
do sua produgdo aqui e em Santa Ca-
tarina’’, disse ele. Dessa forma, em-
bora mais de 70% do mate gaiicho ja
seja procedente de lavouras cultiva-
das, o que permite colheita e comer-
cializagdo mais bem distribuidas ao
longo do ano, a superoferta repentina
do Parand derruba as cotagoes tam-
bém no mercado local. Para enfrentar
o problema, o sindicato orienta os
mais de 8.000 agricultores rio-gran-
denses que exploram a atividade para
venderem a produgdo até maio, obten-
do pregos melhores e precavendo-se
do excesso de julho-agosto. Como se
ndo bastasse, acrescentou Biittenben-
der, o setor ervateiro gaiicho — que
perdeu a lideranga nacional devido a
destrui¢do dos ervais nativos para a
implantagdo das lavouras de soja —
ainda enfrenta a concorréncia de mi-
croempresas ndo filiadas ao sindicato,
todas isentas de impostos e muitas das
quais fraudadoras do produto, através
da adigdo de outras plantas. Por este
motivo, completou ele, o sindicato
gaucho, adiantando-se a inten¢do do
sindicato paranaense, langou, em
1992, sua campanha de valorizagdo
da erva-mate, com a adogéo dos dize-
res “‘Industria associada ao Sindicato
do Mate’’ nas embalagens do produ-
to.
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Cisto s6 assusta sem rotacao

E o0 que garante o
pesquisador
norte-americano
Don Dickson, que
participou,
recentemente, de
mais uma Reunido de
Pesquisa de Soja da
Regido Central
do Brasil

Chaine Abdo Sater

s expectativas para a préxima
safra de soja na Regido Central
do Brasil sdo muito boas, ape-
sar da presenga do nematdide-de-cisto
em algumas 4reas de produgdo. A afir-
magdo foi feita pelo chefe do Centro
Nacional de Pesquisa de Soja (Embra-
pa/CNPSoja), Flavio Moscardi, durante
a 16" Reunido de Pesquisa de Soja da
Regido Central do Brasil, realizada de
22 a 25 de agosto em Dourados/MS. No
encontro — que reuniu 215 especialis-
tas de 17 instituigOes de pesquisa e teve
150 trabalhos apresentados —, o assun-
to mais discutido foi o nematéide, pois
o Brasil Central, responsével pela meta-
de da produgdo nacional de soja numa
drea de aproximadamente 5 milhdes de
hectares, j& vem enfrentando problemas
com a praga, embora sua infestagdo
ocorra em apenas 100 mil hectares.
“Por causa disso, a 4rea de cultivo
deveré ser mantida, e a tendéncia é pas-
sar a conviver com o nematédide, utili-
zando-se rotagdo de cultura e cultivares
resistentes’’, adiantou Moscardi, ao
lembrar que a rotagdo de culturas é a
Unica arma disponivel, no momento,
contra o nematéide-de-cisto, pois como
0 problema é recente ainda n3o houve
tempo para que a pesquisa oficial de-

S0JA

S

senvolvesse variedades resistentes.

De acordo com o chefe do CNPSoja,
a Embrapa, diante da pouca disponibili-
dade de recursos proprios, estd viabili-
zando verbas com outras empresas plibli-
cas e privadas, para desenvolver varieda-
des resistentes e multiplicar sementes.

Mas por que os agricultores ndo fa-
zem rotagdo? ‘‘Por ndo terem outra op-
¢do vidvel economicamente ¢ com de-
manda de mercado’’, respondeu Mos-
cardi, citando o caso do milho, principal
alternativa de rotagdo para o controle do
nematéide. Com produtividade maior
que a soja, 0 excesso de producdo de
milho criaria uma série de dificuldades,
entre elas a falta de armazéns para esto-
cagem e de mercado consumidor para
absorver toda a oferta.

O arroz, que seria outra alternativa
para a rotag#io, poderia nao ser a mel_llor
opgdo técnica, dependendo da regido,
mas seu uso é limitado devido ao pouco
valor comercial.

Rotagiio ¢ a salvagio — Uma técni-
ca simples, hd muito recomendada pela
pesquisa para controlar doengas, pra-
gas, conservar o solo e até aumentar a
produtividade ¢ a Unica alternativa para
os agricultores que quiserem escapar do
nematéide-de-cisto e continuar a produ-

Fotos: A Granja

zir soja. Esse foi o recado das autorida-
des nacionais e internacionais que parti-
ciparam da reunido da soja em Doura-
dos, como lembrou o pesquisador nor-
te-americano Don Dickson, da Univer-
sidade da Flérida.

‘O problema ainda é novidade no
Brasil, mas nos Estados Unidos os agri-
cultores convivem com o nematodide-
de-cisto hé 40 anos, gragas a duas préti-
cas muito simples: a rotagdo de culturas
e o plantio de cultivares resistentes’’,
falou Dickson, um especialista em ne-
matdides, salientando que este sistema
integrado de manejo foi estabelecido
apds 25 anos de estudos.

Origindrio do Japdo, China e Cor¢ia,
o nematbide chegou aos Estados Uni-
dos em 1954, e hoje pode ser encontra-
do em praticamente todas as dreas de
cultivo de soja do pais, disse Dickson.
Para continuar produzindo soja, os agri-
cultores norte-americanos foram obri-
gados a adotar a rotagdo de culturas. Do
coatrério, a oleaginosa estaria inviabili-
zada nos Estados Unidos, que, ainda
hoje, registra perdas em torno de US$
200 milhdes por safra, em funcdo da
queda da producéo provocada pelo ne-
matéide-de-cisto, informou o pesquisa-
dor,
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Controle quimico ndo funciona —
Por causa do nematéide, houve queda de
quase 50% na produtividade. Onde se
colhiam 3.000kg/ha passou-se a colher
de 1.500kg a 2.000kg/ha. ‘‘Mas é muito
pior quando a perda é apenas parcial, de
mais ou menos 15%, porque néo € senti-
da pelo produtor’’, afirmou Dickson.

Nos Estados Unidos, os cientistas
continuam pesquisando métodos de
controle eficazes para a praga. Agora
eles tentam conseguir uma planta trans-
génica, o que se obtém introduzindo na
planta um gene estranho que lhe confira
resisténcia ao nematdide. O pais conta
hoje com aproximadamente setenta va-
riedades de soja resistentes.

Pelos célculos de Don Dickson, cerca
de 1 milhdo de hectares podem estar in-
festados pelo nematdide-de-cisto, no
Brasil. Até agora, o problema foi identi-
ficado em algumas areas de produgdo
nos Estados de Sdo Paulo, Mato Grosso,
Mato Grosso do Sul, Goids e Minas Ge-
rais. Possivelmente, outros Estados e re-
gies ja tenham sido afetados, mas o ne-
matdide ainda ndo foi detectado por
apresentar baixa populagfio, afirma o

pesquisador.
Brasil exportador — O Brasil dispoe

- M ot
Outro caminho: cultivares resistentes

de todas as condigdes para ampliar a sua
participagdo no mercado internacional de
soja e suprir o aumento de demanda re-

istrado na Unido Européia, no norte da

frica, na Asia e na Oceania, onde o
consumo vem se expandindo, afirmou o
engenheiro-agronomo e doutor em Eco-
nomia Rural do Centro Nacional de Pes-
quisa de Soja (Embrapa/Londrina-PR),
Antbnio Carlos Roessing. Segundo ele,
os 24,5 milhdes de toneladas produzidos

no Pais atualmente representam apenas
20% da producdo mundial, que é de 116
milhdes de toneladas, quantidade insufi-
ciente para abastecer o mercado consu-
midor pelo periodo de dez anos.

Considerando-se a média de consumo
dos Gltimos 15 anos, a demanda chegard,
no proximo decénio, a 150 milhdes de
toneladas, prevé Roessing. “‘E o Brasil
tem potencial para cobrir pelo menos
10% desse déficit, aproveitando as imen-
sas dreas agricultdveis da regido dos cer-
rados, além dos Estados do Maranhfo,
Piaui, norte de Tocantins e sul da Bahia,
que acrescentariam mais 1,5 milhdo de
lhectares’’, disse o economista, destacan-
do que poderiam ser incorporados ao
processo produtivo cerca de 3,5 milhdes
de hectares da regido dos cerrados no pe-
riodo de 5 a 8 anos. ‘‘E cada milhdo de
hectares a mais de soja gera aproximada-
mente 120 mil empregos diretos e indire-
tos dentro da cadeia produtiva’, obser-
vou Roessing.

De acordo com o pesquisador, se o
Brasil aumentar apenas de 20% para
30% sua participagdo no mercado da
soja, elevard suas divisas dos atuais
US$ 3,5 bilhdes para cerca de US$ 5 bi-
1hdes. Fa

A MAIOR LINHA DE ENXADAS ROTATIVAS DO BRASIL

e Enxadas Rotativas de 2,30; 2,50 e 2,75 m de largura de frabalho. para fra-
toresde 75a 130 CV. i
e A solugdio para o preparo, em varzeas, de lavouras de arroz pré-germina-
do ou irrigado.
e Disponiveis também versdes de 0,90 a 2,00 m para trafores de 15 a 85CV,
bem como Encanteiradores para a formacdo de canteiros para o plantio
de horfalicas.
e Procure no Revendedor Lavrale ou consulte diretfamente a fabrica.
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SUINOS

Milho nao passeia e da leitao

O projeto Agra, de Rondondpolis/MT, vai acabar com o passeio do
milho, que ia parar nas granjas do Sul.
O abatedouro também vai favorecer a rotagdo de culturas

necessidade de se decretar o
Aﬁm da monocultura de soja e

adotar a rotagdo com demais
produtos fez surgir um audacioso proje-
to, que tomou conta dos principais em-
presarios rurais de Rondonépolis, em
Mato Grosso: o Projeto Agra.

O objetivo € a criagdo de suinos para
a elaboragdo de came in natura e indus-
trializada, através de produtos especifi-
€08, com a construgdo de um abatedouro,
um frigorifico e uma fabrica de ragdes.

Tudo comegou com os sécios da em-
presa Salles Sementes, quando resolve-
ram passar para o papel as idéias que ti-
nham a respeito da elaboragio de um
frigorifico. O empresario rural e tam-
bém atual prefeito, Rogério Salles, ex-
plica que os agricultores do Mato Gros-
SO estdo cansados de produzir milho
para suinos e aves que sio alimentados,
posteriormente, no Sul, para, por fim,
serem consumidos em Sdo Paulo, pa-
gando, para tal, um elevado frete, em
comparagfo ao prego final do produto.

O milho € uma cultura que poderia
ser perfeita para se efetuar a rotagéo
com a soja, ‘‘caso o frete niio o inviabi-
lizasse’’, explica Salles. O custo médio
da saca oscila em US$ 7,00, e o frete
chega a custar US$ 3,50 por saca, algo
totalmente invidvel.

Mas a continuidade da monocultura
poderia agravar alguns problemas,
como o atual nematéide-de-cisto, que
estd afetando diversas regides do Pais, e
ja chegou ao Mato Grosso. Como os
técnicos recomendam a rotacdo, a esco-
lha natural recai sobre o milho, uma vez
que o arroz, por exemplo, seria um ris-
o, porque dependeria de chuvas em
€pocas certas, € a produtividade atingi-
da ndo chegaria & ideal. Para o milho,
no entanto, hé a necessidade de criagio
de uma demanda na prépria regido.

Paulo Mello

A idéia, entdo, comegou a amadure-
cer. O projeto passou a ser a instalagdo,
na fazenda, de uma suinocultura moder-
na, e, na cidade, de um frigorifico. A
produgéo do milho, transformada em ra-
¢do, seria suficiente para engordar os
porcos, e o frigorifico se encarregaria de
abaté-los e comercializd-los in natura e
industrializados. Salles informou que o

projeto inicial previa o investimento de
US$ 7 milhdes, mas ele foi ampliado, em
fungdo de escala econdmica, € passou a
contar com os demais s6cios.

Segundo Salles, a escala econdmica
minima encontrada foi o abate de 600
suinos e 200 bovinos por dia: ““O inves-
timento em equipamentos, como caldei-
ra e outros, para um abate inferior a

Fouos: A Granja



este, ndo seria diferente’’. No final, o
projeto foi ampliado, e o investimento
devera ficar em US$ 30 milhSes. Outras
empresas com o0 mesmo problema, de
producdo de milho sem ter para onde
vender, acabaram sdcias. A Sementes
Maggi, Grupo Basso, Ginoni Polatto,
Sachetti, Gilberto Goelner e, como dire-
tor-executivo, Cloves Vetoratto.

O frigorifico devera estar comegando
a abater os suinos a partir de abril de
1995, e, no inicio, a previsdo é de ven-
das das carcagas resfriadas, embora o
projeto seja dimensionado para a indus-
trializagdo. Uma unidade produtora de
ragdo também ja estd prevista. Até o
momento foram vendidos alguns ani-
mais vivos para Minas Gerais, como
fase preparatoria, pelo fato de o frigori-
fico ainda ndo estar concluido.

Alguns animais vivos também serdo
despachados para o Parana a partir des-
te ano, segundo Salles. Ele explica que
o nivel tecnolégico é de ponta, um dos
mais modernos do Pais, e que, com
isso, a expectativa é que a produtivida-
de seja bastante elevada, com produto
padronizado, tanto em termos de suinos
como de bovinos.

Todos os s6cios, continua o prefeito,
sio criadores profissionais de bois,
muitos deles efetuando cruzamentos 1n-
dustriais e j4 abatendo animais com
dois anos. Assim, as projegdes sdo que
o frigorifico seja especializado em cor-
tes nobres e remunere diferencialmente
o animal que, comprovadamente, tenha
uma melhor performance. ‘‘Trabalhare-
mos num padrdo de qualidade elevada,
tanto em produto como em higiene,
para conseguirmos um nicho no merca-
do’’, afirma. {

O produtor ¢ também sécio do em-
preendimento, Adilton Sachetti, explica
que o valor agregado foi o ponto béasico
para a instalagdo do projeto Agra, de
criagdo de suinos na regido de Rondo-
népolis. “‘A transformagdo da proteina
vegetal em animal, antes do transporte
para 0s centros consumidores, é uma
necessidade econdmica’’, assegura.

As despesas de frete do milho, que
em alguns casos chega a 37%, cai para
3,2%, no caso da carne de suino, escla-
rece o produtor. E informa que, para en-
gordar um suino, gasta-se, em meédia,
255 quilos de grdos, milho e farelo de
soja. A taxa de conversdo ¢ estimada
em trés quilos de ragdo, para cada quilo
de carne produzido. Com um bom pata-
mar tecnoldgico, pode-se obter 100 qui-
los de suino, com 277 quilos de grdos.
No final, a desvantagem competitiva do
frete passa a ser vantagem.
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Prefeito Salles: abate minimo de 600
cabegas/dia

O governo do Estado ndo concedeu
nenhum incentivo fiscal, mas os sdcios
j4 encaminharam sugestdes, nesse senti-
do, para a pI‘Odug'a'.O de suinos que con-
temple os aspectos d.e produtividade e
controle do meio ambiente. ‘*‘Queremos
que a suinocultura em Mato Grosso seja
implantada Sem prejudicar o controle
ambiental’’ informa Sachetti. A preocu-
pago visa @ que ndo ocorram dificulda-
des como as que o Estado de Santa Ca-
tarina vem enfrentando no momento,
onde rios e lengois fredticos apresentam
problemas de poluigéo.

Até o momento, no Mato Grosso, o
\inico projeto de suinocultura € o desen-
volvido por um grupo de cinco coope-
rativas no norte do Estado, onde j4 exis-
tem 13 mil matrizes em produgdo. Esse
projeto devera ser implantado oficial-
mente quando forem atingidas 20 mil
matrizes.

Novo projeto verticaliza a
economia e reduz em 20% o
custo final do porco

Estio sendo utilizadas tecnologias de
ponta, e o resultado tem sido excelente
conforme conta Sachetti: ““Ag carcaqas’
produzidas no Estado colocam-se entre
as melhores do Pais”. As cooperativas
localizam-se nos municipios de Nova
Mutu, Sorriso, Tapura, Lucas do Rio
Verde e Sinop. A produtividade obtida

¢ de 23 leitdes terminados por por-
ca/ano. _

Para Rogério Salles, o importante € o
projeto de verticalizagdo elaborado, em
vista de os produtores da regido estarem
a 2.000 ou 3.000 quilémetros dos prin-
cipais centros consumidores: ‘‘Nédo im-
porta o que possa vir de melhoria, em
relagdio a transporte, seja ferrovia ou hi-
drovia, sempre estaremos distantes dos
centros’’, afirma.

Pelas estimativas do empresario ru-
ral, como as tecnologias a serem adota-
das para a elaboragdo da produgdo suina
estardo entre as mais avangadas e dis-
poniveis no Brasil, espera-se obter um
indice de produtividade elevado. Os
suinos deverdo comegar a ser abatidos
daqui a um ano, entre junho e julho de
1995, e os custos de produgdo, com cer-
teza, serdo extremamente compativeis e
competitivos com as demais regides
produtoras do Pais.

Por estar concentrado em zonas pro-
dutoras de grdos, o ganho médio a ser
obtido pelos s6cios da Agra € de apro-
ximadamente 20%. Como o milho no
Mato Grosso € muito mais barato que o
da Regido Sul, cerca de US$ 4,50 por
saca de 60 quilos, contra algo em torno
de US§$ 7,00 em Santa Catarina, e o
produto representa 70% no custo da ra-
¢d0, a economia prevista é elevada. A
reducdo estimada de 40% no prego do
milho devera representar uma queda de
28% no custo da ragdo, o que provoca-
ra, no final, a reduciio de 20% nos cus-
tos de produgdo, segundo as estimativas
efetuadas pelo empresério,

Cada sécio do empreendimento dis-
pde de instalagdo individual de suinos,
sendo que o frigorifico est4 sendo cons-
truido na cidade. Alguns empresarios
do grupo estdo contratando os servigos
da empresa especializada Tapsui, de
Sdo Paulo, cujo projeto prevé a compa-
tibilizagio com o meio ambiente. _

O diretor da Tapsui, Anténio Ange-
lo, explica que a base de seu projeto é
aproveitar os dejetos do suino (um ani-
mal altamente poluente e que equivale a
dois seres humanos, em termos de po-
luigdo ambiental), para alimentar fran-
go, boi e peixe. “‘E o que eu chamo de
fibrica verde, onde o ciclo de produgéo
é continuo’’, ressalta o empresario.

Inicialmente, o projeto prevé o aloja-
mento de 30 mil animais, sendo que,
em cada unidade, se alojardo 5.000. A's
matrizes vdo produzir os leitdes atraves
de inseminagdo artificial, via sémen im-
portado ou nacional, e os suinos serdo
terminados nos préprios alojamentos. Fal



JIGRIBUSINESS

Em juino de 1989, 4 GRANIA
inaugurou em suas paginas uma
se¢do permanente, usando em
seu cabecalho um termo que na
época causou algum espanto:
agribusiness.

Pela primeira vez, o conceito
de agribusiness comegou a ser
usado de maneira didatica e
permanente na midia impressa
do Brasil.

Neste sentido, A GRANJA
apenas da continuagdo a
sua tradi¢do de sempre ser
a primeira a mostrar
novidades, novos concei-
tos, novos posicionamen-
tos, novas fronteiras.

A GRANJA sempre foi

e serd um veiculo de
conteudo altamente
inovador.

NGCES
DO LIDER RURAL




om o aumento do interesse po-
pular pelas ervas medicinais,
vem crescendo no Brasil a
quantidade de cursos especiais sobre
cultivo e propriedades das plantas. E o
caso da Associagdo Elo (Botucatu/SP),
uma entidade guiada pela ideologia da
economia associativa, que engloba pro-
dutores, comerciantes e consumidores
dos mais diversos segmentos da agrope-
cudria, Desde o ano passado, ela vem
organizando encontros de uma semana,
com turmas de 40 pessoas em média. O
agronomo e organizador, Manfredo Os-
terroht, utiliza a sua experiéncia com a
Fazenda Demétria, pioneira no Pais no
cultivo de plantas medicinais e fornece-
dora da industria de chas Welleda.
Na Demétria, sdo cultivadas cerca de
35 espécies, em canteiros e de forma
extensiva (15 hectares da drea total).
Para Osterroht, o segredo de um produ-
to de qualidade estd na produgdo de
mudas, formagdo de canteiros e acom-
panhamento da cultura até o momento
da colheita. Nesses cursos, os métodos
da Demétria sdo seguidos a risca, com
manejo biodindmico ou orgénico, sem
adubos quimicos. O engenheiro afirma
que, apesar de muitas plantas serem
exéticas (provenientes de outros pai-
ses), elas sdo rasticas, de boa adapta-
¢do. A Mentha piperita, Mentha crista,
erva-cidreira, melissa, rosela (‘‘prima’’
do hibisco), sabugueiro, mil-folhas, ar-
ruda, camomila e angélica formam o
grupo de medicinais mais comercializa-
das e, por isso, mais pesquisadas.

Cursos ensinam a arte
do cultivo em todo o Pais

O crescente niimero de cursos faz prever que o cultivo
de ervas jd entrou no circuito produtivo de forma
definitiva. Até o Senar vem resgatando essas técnicas

Carolina Bahia

O mercado esta crescendo tanto, que
s6 em Botucatu existem sete farmacias
homeopéticas, compradoras da matéria-
prima dos ervateiros da regido. Seguin-
do essa tendéncia, o Servico Nacional
de Aprendizagem Rural — Administra-
¢do Regional do Estado do Rio Grande
do Sul (Senar), ha dois anos vem minis-
trando, por todo o Estado gaticho, cur-
sos de profissionalizagdo do homem ru-
ral. E entre curtimento de peles, criagdo
de ovinos e fabricagdo de queijo, técni-
cos do Senar ensinam aos interessados
os segredos do cultivo e da utilizagdo
caseira e comercial das plantas medici-
nais. Para facilitar a compreensdo, sdo
utilizadas plantas nativas, facilmente re-
conhecidas pelos alunos. Os cursos gra-
tuitos do Senar devem ser contatados
via cooperativas.

Uma das dicas do curso ¢ como pre-
parar os chas. Ndo basta simplesmente
colocar a erva de molho na agua quente
como muitos imaginam. Para se ter éxi-
to na utilizagdo das plantas medicinais,
os principios ativos devem ser devida-
mente extraidos ou se destroem as mo-
léculas. Assim, se para uma determina-
da planta o emprego indicado foi em
forma de infusdo, é porque qualquer ou-
tro procedimento acarretaria a destrui-
¢do de seu principio ativo, Os alunos
dos cursos de medicinais precisam ficar
atentos as dicas que se seguem.,

O ché pode ser feito através do mé-
todo denominado tisana. Consiste em
colocar as ervas em uma panela com
agua fervendo e deixar-se ferver, com

tampa, por mais de cinco minutos.
Apés, retira-se do fogo e coloca-se em
repouso por mais dez minutos antes de
coar. Ja infusdo € quando se despeja
agua fervendo sobre as ervas e deixa-se
em repouso, coberta com uma tampa
por mais dez minutos. No caso de se-
rem usados talos e raizes, esses devem
ser bem picados e permanecer em infu-
sdo de 20 a 30 minutos.

Chds devem ser preparados
em vasilhas de barro, louca
ou esmaltados

Na decocgilo, colocam-se as plantas
em uma vasilha jogando 4gua fria em
cima. A seguir, cozinha-se de 10 a 20
minutos, retira-se do fogo e deixa-se
descansar por alguns minutos antes de
coar. O processo de deixar as ervas de
molho em 4gua fria ¢ denominado ma-
ceragdo. Nesse caso, as partes mais ten-
ras ficam menos tempo, € as mais du-
ras, como cascas e raizes, por um perio-
do maior, chegando a 24 horas. Depois,
€ s coar. Esse método é considerado
mais. vantajoso porque, cOmo as ervas
deixam de ser aquecidas, ndo hd perda
de certas propriedades, tais quais vita-
minas e 6leos essenciais. De um modo
geral, a dosagem didria é variada, de-
pendendo da planta, do modo de prepa-
ré-la e ainda de quem vai ingeri-la, se
adulto ou crianga. Mas, quando fqr o
caso de folhas secas, o ideal é utilizar
metade da quantidade empregada para
folhas frescas. E, se o emprego for em
forma de gargarejos, i_na]acoes ou com-
pressas, as doses precisam ser mais for-
tes.

Os chés e sucos precisam Ser prepa-
rados em vasilhas de barro, lougas ou
esmaltados, nunca em utensillo§ de me-
tal. Os sucos, sempre que possivel, de-



vem ser preparados com planta fresca.
O procedimento ¢ facil. Basta que se
triture a erva em um liquidificador, pi-
ldo ou méaquina de moer carne, coando
depois. Por serem mais concentrados
que os chas, as dosagens sdo menores.
Os xaropes sdo preparados utilizando
suco, decocto ou macerado de certas
plantas (principalmente aquelas indica-
das para tosse, bronquite e afecgdes das
vias respiratorias), misturados com
igual quantidade de mel. Podem ser to-
mados quentes ou frios.

O cataplasma é outro método muito
utilizado para curar males externos. Ge-
ralmente utilizam-se ervas frescas. Nes-
se caso, ¢ importante o emprego de
plantas frescas, usadas diretamente so-
bre a parte dolorida, inchada ou ferida.
As ervas secas, em almofadinhas frias
Ou quentes, servem para cdibras, nevral-
gias e dor de ouvido. Em forma de pas-
ta, as plantas sdo socadas formando
uma papa que se aplica diretamente so-
bre o lugar dolorido. Se as ervas forem
secas, o ideal ¢é acrescentar dgua ferven-
do em quantidade suficiente para for-
mar a pasta. O uso de cataplasma é in-
dicado como calmante sobre inchagos,
nevralgias, contusdes, reumatismo,
gota, furiinculos e supuragdes.

As compressas sdo feitas cozinhando
as ervas em doses bem fortes (para um
litro de 4gua, se usam quatro vezes mais
plantas do que em um ché normal). O
cozimento € coado e mergulhado em
um pano limpo, branco e fino que, apos
torcido, se aplica sobre a parte dolorida.
Para gargarejos, o preparo das plantas
acontece sob a forma de ché para coc-
¢do. Nas inalagdes, as ervas passam por
un:a fervura, e o vapor resultante deve
ser aspirado através de um funil. Para se
fazer ungiientos, antes de mais nada &
importante a ‘abricagio de um suco
bem forte das vérias plantas indicadas
para a doenga em questdo. O suco pre-
cisa ser misturado a uma gordura vege-
tal, de coco, amendoim ou manteiga
fresca. Para derreter, basta deixar um
pouco em banho-maria.

Outra dica til e curiosa & a fabrica-
¢do de xampus, cremes e logdes com as
plantas medicinais. Os ingredientes sio
poucos ¢ préticos: ervas, dgua destilada
e sabdo de coco de boa qualidade. An-
tes de mais nada, ¢ importante separar
as ervas Uteis. A camomila geralmente
serve para clarear os cabelos, a salvia,
para escurecer, a urtiga, para combater
a queda, o alecrim, para fortificar, o to-
milho, para limpar, e a salsa, para esti-
mular o crescimento,

A receita também nio ¢ dificil. A in-

fuséo é feita com 1 litro de agua destila-
da e cinco colheres de sobremesa de er-
vas picadas e amassadas. Deixa-se a
mistura abafada por uma hora, antes de
coar. Depois, leva-se de volta ao fogo
com 50 gramas de sabdo de coco rala-
do, mexendo bem com uma colher de
pau, até a mistura ficar transparente. Fi-
nalmente, apés esfriar e s6 engarrafar.

Guaco (Mikania glomerata)

Essa planta tem origem no sul do
Brasil, mas, gragas a sua popularidade e
caracteristicas expectorantes, vem sen-
do cultivada em outros Estados. E uma
planta trepadeira perene, com folhas
simples de coloragdo verde intensa. As
folhas frescas sdo inodoras, porém,
quando secas ou durante a fervura,
apresentam odor aromatico agradével,
devido & presenga de um componente
chamado cumarina, responsavel pela
agdo broncodilatadora e expectorante

do vegetal.

Propaga-se por estacas com cerca de
25 centimetros. O ideal é que se colo-
que a estaca para enraizar na sementeira
ou jé plantar em lugar definitivo. O
guaco de adapta facilmente a qualquer
tipo de solo, mas tem preferéncia pelos
\imidos, argilosos e ricos em matéria or-
ganica. As cercas devem ser construi-
das com 1,5 a 2 metros de altura, com
vérios fios de arame para conduzir a
planta. O espagamento entre as elas pre-
cisa ser de 2 metros, € entre as cercas, 3
metros. O plantio ¢ feito em covas e em

todas as estagGes, mas com vantagem
no periodo chuvoso.

O guaco pode ser colhido o ano todo,
iniciando-se seis meses apds o plantio,
de preferéncia no final do inverno. Nor-
malmente, sdo utilizadas as suas folhas,
secas ou frescas, na feitura de chas e
inalagdes.

O boldo jd se consagrou
como agente terapéutico dos

Boldo nacional (Coleus barbatus)

Conhecido como sete-dores, tapete-
de-oxala, malva-santa, bolso-falso e
boldo-do-reino, esse boldo de clima tro-
pical é muito comum no Brasil e se di-
fere do originario do Chile pelas suas
folhas picoteadas. Mas, como planta
medicinal, também € competente no
combate a azia e ma digestdo.

A propagagido ¢é feita por estacas da
planta-mie com cerca de 25 centime-
tros. A estaca poder ser plantada direta-
mente nas covas, desde que ndo haja
deficiéncia de 4gua para enraizar. O
boldo nacional se adapta a quase todo o
tipo de solo, com a exigéncia de luz
plena. O espagamento adequado fica
entre 1 metro entre as plantas e 1 metro
entre as fileiras. A melhor época para o
plantio é durante as chuvas, cuidando-
se para que as estacas sejam enterradas
numa posi¢do ligeiramente inclinada. A
colheita inicia cerca de seis meses ap0Os
o plantio.
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Para os chés, sdo utilizadas as folhas
secas ou frescas, que fornecem o 6leo
essencial, rico em guaieno e fenchona,
responsaveis pelo seu aroma. Para pes-
soas com problemas de mé~digest§o,
aconselha-se uma xicara de chd apds as
refeicdes.

Tomilho (Thymus vulgaris)

E uma espécie originaria dos paises
mediterraneos. Na Idade Média, antcs
de um combate as damas costumavam
presentear seus cavaleiros com um
ramo de tomilho para deixéd-los corajo-
s0s e invenciveis.

O tomilho tem sabor semelhante ao
do morango, mas mais picante, e é mui-
to aromatico. Principalmente as folhas
sdo empregadas como condimento. De
ciclo perene e porte herbiceo, essa
planta prefere os climas temperados, lo-
cais elevados e frios, porém ensolara-
dos.

Os solos ideais sd@o os leves, porosos,
drenados, pedregosos e proximos a neu-

MILHO VERDE

E "DINA 771"
CARACTERISTICAS GUE FAZEM A DIFERENCA
e Longo periodo de colheita - pouco passador
e Longo periodo de consumo apés colheita
e Espigamento uniforme - padrao de espigas
e Mais de 90% "MILHO VERDE" comercializado
na CEASA/SP é DINAMILHO 'S,
Faga sua reserva ou solicite amostra gralis.
DISTRIBUIDOR AGAESSE - Ind. e Com. Ltda.
Rua Duque de Caxias, 1132 - CEP 95900-000 - LAJEADO - RS

FONE/FAX: (051) 714-5552

tralidade. Exige terrenos bem drenados.
A propagagdo pode ser por sementes.
Uma grama possui 6.000 sementes,
com germinagdo em 15 a 20 dias e du-
ragdo de poder germinativo de trés
anos.

A semeadura é feita no inicio da pri-
mavera ou do outono. Por divisdo de
touceiras, no outono ou inverno, em lo-
cais abrigados. E, por estacas, as por-
¢des de caule, sem raizes, sdo postas
num viveiro, para enraizamento.

O plantio ¢ realizado quando as mu-
das alcangam um bom tamanho e enrai-
zamento razodvel, normalmente no ou-
tono/invemo/primavera.

O espagamento fica de 30 a 50 centi-
metros entre as linhas, e de 20 a 30 cen-
timetros entre as plantas. A colheita
ocorre a partir do segundo ano.

Para cultivos comerciais, as coletas
deverdo ser feitas no inicio da floragio,
em dias secos e em horas em que o se-
reno tiver evaporado.

Aconselha-se renovar as touceiras a
cada 3 ou 4 anos, embora possam viver
bem mais. Fa

SEMENTES DE FORRAGEIRAS
e FORRAG. VERAO

E INVERNO
e ADUBOS VERDE
e SORGO FORRAG.
@_I‘L_E"nﬁlm e MILHO CARGILL
sementes o SORGO GRANIFE
Rua U, N* 60
Parque Cidade Verde - ELDORADO DO SUL - RS
Fone/Fax (051) 481 3440

Mi CROSYI\I TERATA.
PRATA
S GERDAU

"INGUSTRIA:

MICROSYN
PROJETOS E SERVICOS LTDA.
MONTENEGRO - RS

CATALOGOS: (051) 632 1663

ROBO PARA CONTROLE DA TEMPERATURA NOS
SECADORES DE GRAOS.

A

= Aumenle o peso e a qua-
hdade do seu rebanho.

« Economize até 30% no
custo Oe sua ragao.

= Prepare sua propria
raggo balai
com:

Equipamentos SILVER/

LINHA PROFISSIONAL

Integracae Tecnalég
Braslil - Uruguai

o Para20, 40,60, 120, 200 km A bateria, 22040v, Sokres.
o Acessinos, Assisténcia Tecnica permanente, 2 anos de Garanhia
» Sisterna de Modulo Infercambiavel, evita consertos no aparedho.
o Fabricado Baxo Nomas ntemacionas e Extiitos Cortroles de Qualidades

fccitamos Representantes
¢ Revendedores
para todo o pais.

TAIPADEIRA JACU

TAIPAS DE BASE LARGA

FUNDICAO JACUI S.A.

Av. Brasil, 1749 - Cachoeira do Sul - RS
CEP 968503-491 - Cx. Postal 190 - Telex: (51) 0401 FJMA

Fones: !051] 722-4411 - 4283 - Fax: ‘0512 722-4361

Moinhos, Peletizadoras, Misturadores, anos
Desmanchadores de fardos, Fébricas de
rapdo completas para Agropecz..rana,

Avicultura, Swnocultura e. Inddstrias.

Consulte-nos !

Metalargica

. Véneto Lida.
£ Rua Brito Pekxolo, 70/74

Cap. 02735 - Freg. do 0.

Fona: (011) 858-4055

Fex: (011) 266-1657 - SP,

=" PAT. REQ.
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ENGENHEIRO-AGRONOMO

Sou Engenheiro-Agrénomo
recém-formado pela Universidade
de Passo Fundo.
Procuro trabalho em qualquer parte do Pais.

Eloy Wanderley Mendes de Araujo
FONE: (054) 3581130 =>*'es

Rua Protasio Alves, 183 - CEP 95300 000
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arte das opi-

nides de

mercado vé
restricdes a toma-
da de crédito ofi-
cial pelo produtor
brasileiro de mé-
dio e grande porte,
principalmente em
fungdo da TR. O
argumento basico
¢ que o pre¢o minimo ¢ baixo para a
soja, principalmente no caso das re-
gides Sul e Sudeste, ficando obrigato-
riamente a opg¢do de liquidar a divida
financeiramente. S6 que, neste caso,
entra a cobranga da TR, que ninguém
sabe ao certo qual serd o destino, sen-
do seu valor atual alto e preocupante.
O problema dessa posigdo é que ela
parte da Otica da comercializagio e
ndo do custeio. Isso quer dizer que, se
olharmos 0 prego minimo, percebere-
mos que ¢ baixo, e nfio seria recomen-
dével a negociagio por esse valor,
sendo que, provavelmente, o mercado
estard em patamar superior. A questio
¢ olharmos pelo ponto de vista do
custeio, ou seja, que estamos liqui-
dando, no vencimento do EGF, uma
divida de plantio, e pela qual pagare-
mos um determinado niimero de sacas
estipulado no inicio do processo.

Se o mercado estiver melhor, bom
para o produtor. Se estiver baixo, ele
entrega o produto ao governo. Devemos
nos preocupar, isso sim, com o nivel de
produtividade a ser obtido, pois por
meio dele € que serd conseguido o dife-
rencial para uma boa comercializagdo.
Isso pode ser melhor entendido através
de um exemplo simplificado, Tomemos
0 valor bsico de custeio para a soja, de
R$ 231,43/ha. Se a produtividade por
hectare chegar a 36 sacas, o valor desse
custeio chegaria a R$ 6,43/saca. Com-
parando com o minimo de R$ 8,14, te-
mos uma margem de 27% livre ao pro-
dutor. Em outra ponta, se a produtivida-
de chegasse a 45 sacas, o custo por saca
cairia a R§ 5,14, e a margem subiria

BE Yl o
para 58%. Por isso, tudo é uma q
de produtividade, este ano.

Um problema nessa questdo € o limi-
te de R$ 240 mil por cultura, o que per-
mitiria a um grande produtor cultivar
apenas cerca de 1.000 hectares com
soja. No restante, a opgdo é mesmo a do
recurso proprio e da soja verde. Outro
problema sério e certamente limitante
ao processo de financiamento do cus-
teio é o da armazenagem. Sabe-se que
h4 um volume elevado de outras cultu-
ras, em estoques do governo, como 0
arroz e o milho, ocupando espago nos
armazéns. Produtos até mesmo de sa-
fras mais antigas, que ainda ndo foram
comercializadas, questdo que deve se
agravar com as regras deste ano, que
nio mudaram em relagdio a essas duas
culturas, e ainda tem a introdugdo da
soja no processo. Apesar dessas proble-
mas operacionais, o conceito geral do
plano foi favorével para a soja e s pode
recomendar o uso de recursos oficiais,
mas apenas respeitando a equivaléncia-

produto.

Entra em vigor Cédula
do Produtor Rural

Embora o sistema de equivaléncia-
produto tenha as suas complicagdes, as
opgdes de financiamento do custeio
deste ano estdo bem mais limitadas, em
fungfio da situagdo cambial e dos pregos
mais baixos em Chicago, atrapalhando
a comercializagio de soja verde. Dentro
dessa necessidade de opgdes de finan-
ciamento da produgdo agricola, o go-

uestio  agéncia

Pega nao pegar dinheiro oficial

verno estd langando
a Célula do Produtor
Rural, que, em ou-
tras palavras, € a ver-
sio do Banco do
Brasil para o Certifi-
cado de Mercadoria
Garantida (CMG). O
sistema funciona da
seguinte maneira: o
¢ produtor vai a uma
do Banco do Brasil e emite um
titulo mercantil com garantia de entrega
fisica do produto (CPR) de um determi-
nado lote, que esse produtor imagina
colher. O banco da o seu aval para o ti-
tulo, que é colocado no mercado através
das bolsas de mercadorias do Pais.

Quando o lote for negociado, o valor
¢ repassado ao produtor, que pode fi-
nanciar 0 seu custeio ou mesmo qual-
quer outro tipo de investimento. Ainda
nada estd definido em termos de merca-
do, uma vez que as normas recém estdo
sendo implementadas. Segundo conta-
tos extra-oficiais, a idéia do aval do BB
estaria na faixa de 0,65% ao més, o que
daria 8,08% ao ano, uma taxa conside-
rada elevada para uma economia estabi-
lizada. Mesmo assim, a idéia geral do
sistema é boa e pode se tornar, no futu-
ro, um excelente opgéo de financiamen-
to do custeio para o produtor brasileiro,
principalmente ao usar os préprios re-
cursos do setor. Em outras palavras, se-
ria a oficilizagdo do mercado de venda
antecipada. Para o comprador existe a
grande vantagem de adquirir o produto
antecipado com a garantia do BB. Para
o vendedor, ha a vantagem de o seu lote
ter uma gama maior de interessados,
aumentando sua liquidez e, quem sabe,
os pregos. Os problemas concentram-se
no aval do banco, ainda considerado
elevado se a taxa de 0,65% ao més for
confirmada. Além disso, a influéncia no
financiamento desta safra deve ser mui-
to pequena, uma Vez que as regras estao
sendo liberadas somente em cima da
época de plantio.

e e

Silmar C. Miiller
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New Holland N.V., hol-

ding do grupo Fiat para
o setor de mdquinas agrico-
las e rodovidrias, gastou
US$ 400 mil em marketing
durante a Expointer 94, de
Esteio/RS. Além de distribuir
50 mil brindes e mobilizar
55 pessoas para o evento, a
empresa construiy uma casa
de 200 metros quadrados,

em estilo colonial italiano,
dentro do Parque Assis Bra-
sil, reconstituindo as mora-
dias da época da imigragdo
no Rio Grande do Sul. “‘4A
feira de Esteio é uma grande
vitrine para o mercado na-
cional e a porta de entrada
para o Mercosul”’, justificou
o gerente de comunicagdo
da empresa, Milton Rego.

Mais racdao no mercado

s vendas de ragdo ani-

mal nos primeiros sete
meses do ano somaram
5.099.029 toneladas do
produto, contra 4.962.644
toneladas em igual periodo
do ano passado, represen-
tando um acréscimo de
2.7%, segundo levantamen-
to do Sindicato Ngc:onal
da Indiistria de Ragoes Ba-
Janceadas. Conforme 0
presidente do . Sindiracoes,
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Fernando Dias, o aumento
da demanda deve-se as
geadas de junho-julho, le-
vando principalmente os
produtores de leite a subs-
tituir as pastagens queima-
das por ragdes balancea-
das. Por outro lado, desta-
cou Dias, também o cresci-
mento de 7% na produgdo
de frango colaborou para o
aumento nas vendas.

Programa entra no videoleildao

mercado de leilées com
transmissdo simultinea
por video promete se agitar,
a partir deste més, com a en-
trada no setor da Programa
Comercializagdo Ltda., de
Sdo Paulo. Apds trés meses
de estudo e um de negocia-
¢do com a RBS TV, de Porto
Alegre, a Programa, peso-
pesado em eventos rurais,
considerada a maior na drea
de remates em todo o Pais,
inaugura seu calanddrio de
videoleildes, ao realizar, no
dia 4, um remate de gado
geral no recinto de exposi-
¢des Mello Moraes, em Bau-
ru/SP.
A oferta, conforme expli-
cou o diretor-presidente da
Programa, Fldvio Toledo
Piza, é composta por 2.000
a 2.500 garrotes, a maioria
nelore, de aproximadamente
40 criadores da regido, para
uma platéia de nada menos
do que 5.000 pecuaristas em
todo o Brasil, donos de ante-
nas parabélicas, conectados
com a pista através do sateé-
lite Brasilsat, da Embratel.
“E um publico ainda peque-
no, diante dos 2 milhdes de
parabdlicas que existem no
Pais, a maioria na zona ry-
ral, mas é um mercado que
promete explodir em curtis-
simo prazo’’, avaliou Pizq,
lembrando que o sinal do re-
mate também serd captado
pelos 300 mil assinantes dq
rede NET, da Globo,

No primeiro videoleilio

rénimo/RS, no dia 27.

da Programa vdo atuar 6
pisteiros para o publico pre-
sente, e outros 15 ‘“ideo-
Dpisteiros’’ recebendo os lan-
ces por telefone. Para parti-
cipar, basta sintonizar o ca-
nal da Embratel, no hordrio
previsto do remate, das 6
horas da tarde @ meia-noite,
periodo durante o qual deve-
rdo se suceder 90 lotes, va-
riando de 20 a 30 animais
cada. Antes, porém, os inte-
ressados em comprar no re-
mate devem se cadastrar na
empresa, que ja conta com
1.000 clientes em potencial.
Os contatos poderdo ser fei-
tos com a central de atendi-
mento do evento, pelo telefo-
ne (011) 873-2929,

Para organizar e opera-
cionalizar a parceria — a
RBS TV vai utilizar quatro
cdmaras e uma estacdo mo-
vel — as duas empresas in-
vestiram R$ 200 mil, com o
patrocinio da Pioneer Se-
mentes, Cyanamid Quimica,
Sideriirgica Belgo-Mineira,
e Balangas Agores, de Lon-
drina/PR. A agenda de vi-
deoleiloes da Programa
Prossegue com oulro remate
de gado geral em Londrina,
ho dia 11; o leildo de nelore
PO da Ovidio Miranda Brito
Agropastoril em Aragatu-
ba/SP, provavelmente no dia
18; gado geral em Umuara-
ma/PR, no dia 25; e aber-
deen angus da Cabanha
Santa Bdrbara, em Sdo Je-




m 500 litros diarios de

leite B obtidos na Fa-
zenda Santo Onofre, em Mo-
rungaba/SP, o produtor Ar-
noldus Hermannus Josef
Wigman foi o vencedor do
prémio Tetra Rex de Quali-
dade de Leite, pelo qual re-
cebera um resfriador no va-
lor de US$ 5 mil. O concur-
so, instituido pela Associa-
¢do Brasileira dos Produto-
res de Leite B e pela Tetra
Pak — empresa que fabrica
a embalagem Tetra Rex —,
durou seis meses, avaliando

Produtividade B d4 resfriador

'f'h‘p—

a produgdo de quase 4.000
leiteiros em todo o Pais, li-
gados a 91 plataformas de
recepgdo de 45 empresas de
laticinios. Wigman sagrou-
se campedo por ter conse-
guido o maior nimero de
pontos nos seis quesitos de
qualidade do leite fixados no
regulamento: matéria gorda,
solidos ndo-gordurosos,
ponto crioscépio, teste de
redutase, teste de lactofiltra-
¢do e condigdes téchico-sa-
nitarias da fazenda.

Parana lidera no limousin

m apenas dois anos

de atuagdo no merca-

do, a empresaEArautcdrfa
do e Exportagao
i?ae;j‘miie Londrina/IfR,
classificou-se como a prin-
cipal importadora b’rgzsdez-
ra de material genetco ata
raga bovina de corte li-
mousin. Conforme a Asso-
ciagdo Brasileira de Inse-
minagdo Artificial (Asbia),
das 33.949 doses de sémen
limousin importado que
entraram no Pals no ano
passado, 30.484 doses vie-
ram através da Araucaria.

Além disso, a empresa lon-
drinense conquistou ainda
o 10° lugar no ranking na-
cional de comercializagdo,
ao vender 18.908 doses —
o que corresponde a 2,61%
do mercado. Para este
ano, a meta é elevar as
vendas para 100 mil doses,
informou o proprietario da
Araucdria, Marcelo Vezoz-
zo. Segundo ele, s6 no pri-
meiro semestre a empresa
ja tinha importado um vo-
lume 150% maior que ao
longo de todo o ano passa-

do.

Com sotaque
holandés

empresa Sulexport, de

Porto Alegre, fechou um
contrato de representagdo e
vendas, no Brasil, de novi-
lhas holandesas comerciali-
zadas pela empresa uruguaia
Abeleid S.C. Pelo acordo, a
Sulexport presta toda a as-
sessoria necessdria para o
importador, desde a emissao
de guias até a entrega dos
animais ao cliente, incluindo
acompanhamento técnico e
providéncias  financeiro-le-
gais para o negocio. As vacas
s@o adquiridas de diferentes
criadores uruguaios, prepa-
radas para o embarque na
Estdncia La Madrugada, no
departamento de Rocha, e
enviadas para a Fazenda Su-
lexport, no municipio gaticho
de Arambaré, para a imuni-
zagdo (quarentena) e insemi-
nagdo. Informagées pelo
fone/fax (051) 226-1777.

Mao-de-obra
de nivel

m ano apos ser implan-

tado, o Servigo Nacio-
nal de Aprendizagem Rural
do Rio Grande do Sul (Se-
nar/RS) treinou 5.632 ho-
mens do campo, promoveu
305 eventos e atendeu 84
municipios gaiichos. Com
cursos de formagdo profis-
sional nas dreas da agricul-
tura, pecudria, silvicultura,
aquicultura, agroindustria,
atividades de apoio agro-sil-
vo-pastoril e de prestagdo de
servigos, o Senar/RS, manti-
do pela Federagio da Agri-
cultura do Estado (Farsul),
também fechou termos de
cooperagdo com 19 entida-
des e empresas e estd se pre-
parando para efetivar mais
13 acordos. Mais detalhes
pelo telefone (051) 221-3020
efax (051) 221-2495.

4 =

"CRIA E RECRIA" é

o segundo volume da co-
lecdo "Lucrando com a
Pecuaria", do pecuarista
e administrador de em-
presas Sylvio Lazzarini
Neto. O primeiro analisou
o Confinamento de Bovi-
nos. Cada um custa RS
9,00. Pedidos pelo fone
(011) 251-1444 (Granja
Sdo Paulo) ou (0800) 15-
1444 (demais localidades
do Pais, com ligagdo gra-
tuita).

UM GRUPO de 50 ar-
gentinos da provincia de
Santa Fé estard na Expo-
si¢do-Feira Agropecud-
ria, Industrial e Comer-
cial de Chapeco/SC (Efa-
gi 94), de 8 a 16 de outu-

ro.

Anole

A EXPOFRED 94
(Feira Industrial, Comer-
cial, Agropecudria e Arte-
sanal de Frederico West-
phalen), de 8 a 16 de ou-
tubro, se prepara para re-
ceber mais de 150 mil vi-
sitantes da regido do Alto
Uruguai, no extremo nor-
te do Rio Grande do Sul.
Aléem de exposi¢ies e
shows, a promocgdo terd
campeonato de tiro ao
prato e semindrios sobre
ecologia e meio ambiente.
Mais informagées pelo te-
lefone (055) 744-1966 e
fone/fax (055) 744-1818,
com a comissdo organiza-
dora.

GRAMADO, na Serra
gaucha, vai sediar o 6°
Encontro  Sul-Brasileiro
de Avicultura (Avisul),
nos dias 20 e 21 de outu-
bro. A promogdo é das as-
sociagdes gaucha, catari-
nense, paranaense e bra-
sileira  de  avicultura
(UBA). Mais informagoes
pelo telefone (051) 233-
4999 ou fax (051) 229-
4275.
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ORTAS E POMARES

Batata na agua

arci Anténio Althoff, pes-

quisador catarinense que
trabalha no Centro de Tecnolo-
gia Agricola de Urussanga,
vem conseguindo bons resulta-
dos ao utilizar a irrigagdo em
cultivos de batata-inglesa:
acréscimo de produgdo de
86,14% para o cultivar baraka;
82,82% para o baronesa;
71,49% para o achat; e 69,98%
para o elvira. Da semeadura a
tuberizagdo, necessita de pouca
dgua, porém freqiiente, mas, a
partir da tuberizag@o até uns 10
dias antes da colheita, requer
mais 4gua, embora com menor
freqiiéncia. Faltando 10 dias
para colheita, a irrigagdo deve
ser suspensa, a fim de a pelicu-
la que envolve a batata obter
mais resisténcia ao manuseio,
conservagao e transporte. Para
mais informagdes sobre esse
trabalho, ligar para o professor
Darci: (0484) 65-1209.

Horta dirigida

Na hora de montar a horta,
sempre surgem pequenas
davidas. A escolha do local,
manejo do solo, adubagio,
principais hortalicas, manejo
de pragas e doengas. Pois de 21
a 23 de outubro, o Instituto de
Economia Associativa (Elo),
estard ensinando como montar
uma horta orgénica. As aulas
serdo ministradas pelos técni-
cos Rene Piamonte, Sérgio Pi-
menta e Manfredo Osterroht.

O Elo é um instituto que se
dedica 4 interagdo coordenada
entre consumidores, comer-
ciantes e produtores. Informa-
¢oes e inscrigdes podem ser
obtidas no préprio instituto, lo-
calizado na Chdcara Somé,
bairro Demétria, Botucatu/SP.
Fone (014) 975-9030, fax
(0149) 21-1739.

66 - OUTUBRO 1994

Péssego marca Vila
Nova

Sindicato dos Trabalhadores Rurais de

Porto Alegre promove, entre os dias 5
€ 20 de novembro, a sua 10° Festa do Pésse-
go, que acontece no Bairro Vila Nova, tradi-
cional reduto da produgfio de hortifrutigran-
jeiros. A capital gatcha, alids, ¢ a maior
produtora de péssego de mesa do Brasil.
Sdo 600 hectares cultivados, que devem
render 5.500 toneladas da fruta na safra des-
te ano. Junto, acontece a 1° Feira de Equipa-
mentos, Insumos Agricolas e Jardinagem. A
feira tem uma 4rea de 29.000 metros qua-
drados e deve receber um publico estimado
em 200 mil pessoas. O evento também co-
memora o centendrio de criagdo da Vila
Nova e deve receber a visita do ministro da
Agricultura Synval Guazzelli. Detalhes pelo
fone (051) 226-1196.

Praga no castanhal

Os técnicos do Centro Nacional de Pes-
quisa Agroflorestal da Amazonia, da
Embrapa, vém estudando a biologia e méto-
dos de controle de um inseto chamado pra-
ga-da-castanheira, que retarda o desenvolvi-
mento dessa planta. Eles observaram que
existem duas espécies do inseto, e que os
danos causados sdo mais sensiveis em plan-
tas jovens, embora também ocorram em
castanheiras mais velhas. A praga alimenta-
se raspando a superficie das folhas, des-
truindo-as. A fémea recorta as folhas novas,
enrolando a parte recortada em forma de
charuto, dentro da qual deposita, em média,
seis ovos. A castanheira é um importante re-
curso natural da Amazonia, uma vez que
suas sementes (castanhas) sdo ricas fontes
de proteina. Durante muito tempo, a explo-
ragdo se limitou a coleta de frutos em casta-
nhais nativos, € sO recentemente o cultivo
vem sendo feito em escala comercial.

Carmen chega a horta

Agroflora S/A, de Sdo Paulo, esté lan-
cando no mercado horticola um varie-

dade de tomate que proporciona excelente
produtividade e tem grande resisténcia a
doencas. Trata-se do hibrido carmen, que
pode ser cultivado em estufa ou campo
aberto. De frutos do tipo salada (caqui), que
podem ser colhidos maduros, mantendo as
qualidades de frescor e firmeza por um pe-
riodo mais duradouro. As qualidades de fir-
meza, boa coloragdo, uniformidade de fru-
tos até o ponteiro e alto periodo de conser-
vagdo se constituem nos pontos fortes do
novo hibrido. As caracteristicas do produto
sdo:

Planta

* Crescimento indeterminado

* Seis frutos por penca (média)

* Qito pencas por planta (média)

* Produtividade média: 8kg a 9kg

* Resisténcia:

Fusarium ragas 1 e 2

Virus do mosaico

Verticilium raga 1

* Bom pegamento de frutos sob ampla
faixa de temperatura (8°C a 40°C)

Fruto

* Tipo caqui

* Coloragao vermelho-intensa

* Maturag@o uniforme

* Frutos muito firmes

* Peso médio: 200g a 250g
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Mudas gratuitas de pinus
e eucalipto

Celulose Cambara, do Rio Grande do

Sul, estd distribuindo gratuitamente
700 mil mudas de pinus e 85 mil de eucalip-
to, dentro de sua campanha anual ‘‘Preserve
a Mata Atlantica e plante a sua lenha’’.

A iniciativa faz parte do programa am-
biental desenvolvido pela empresa e desti-
na-se a regido dos Aparados da Serra, no
extremo nordeste do territério gaucho. Nos
ultimos cinco anos, a Celulose Cambara for-
neceu um total de 315 mil mudas de euca-
lipto e 2,852 milhdes de mudas de pinus. O
eucalipto destina-se & geragdo de lenha, de-
vepdp render 80 mil metros estéreos nos
Proximos anos, o que atende ao consumo de
8.000 familias. Dessa forma, quantidade
equivalente de lenha de espécies nativas
seréd preservada.

O pinus ¢ plantado para a produgdo de
mz_adelra serrada, e os residuos serdo consu-
midos por familias ou empresas, na geragdo
de energia, representando a preservagio de
outros 50 mil metros estéreos de Mata
Atléntica. Ao final de 16 anos, periodo de
desenvolvimento do ciclo de pinus, o volu-
me plantado proporcionar4d uma renda total
de R 12 milhdes, em valores atuais, contri-
buindo para a melhoria da qualidade de vida
dos moradores e para a preservagdo da re-
gido natural dos Aparados da Serra.

Os interessados em obter as mudas de-
vem contatar com a Celulose Cambara, pelo
fone (054) 237-1544.

Plantio direto de milho:

de olho na plantadeira

Antes de semear o milho em plantio dire-
to, o agricultor deve estar atento a re-
gulagem de sua plantadeira, pois disso de-
pende o numero de sementes por metro € o
espagamento entre linhas e sementes, além
da quantidade de adubo e sua profundidade
no solo.

Para esclarecer essas questoes € ajudar o
produtor a ajustar sua plantadeira de PD, a
Pioneer Sementes Ltda., de Santa Cruz do
Sul/RS, esta distribuindo seu informe técni-
co sobre o plantio direto na palha.

O material de divulgagdo da Pioneer ex-
plica ndo somente 0s aspectos relativos a
plantadeiras, descrevendo as fungdes do
equipamento, como ainda d4 dicas sobre
manejo das culturas de inverno, escolha dos
hibridos corretos para cada regido, época de
plantio, populagdo de plantas e discute uma
antiga questdo no setor: € melhor comprar
uma plantadeira de PD ou adaptar uma tra-
dicional?

O informe técnico pode ser obtido na
Pioneer, através do fone (051) 711-3733 ou
fax (051) 713-2373.

Mato Grosso do Sul adere
a0 esterco de aves

Por dois anos, a Fundagdo MS para Pes-
quisa e Difusdo de Tecnologias Agrope-
cudrias, de Maracaju, no Mato Grosso do
Sul, comparou diferentes 'composu;ocs na
adubagio de soja e concluiu que a cama de
aviério aumenta expressivamente 0 rendi-
mento da oleaginosa.

Os testes abrangeram lavouras com NPK,
adubo organo-mineral, cama de aviario,
NPK mais cama e ainda uma lavoura-teste-
munha sem nenhum tipo de adubo. A asso-
ciagio NPK mais cama de aviario rendeu
1.843kg/ha, enquanto o NPK sozinho resul-
tou em 1,776kg/ha, e a lavoura com 0organo-
mineral, 1.632kg/ha.

Os pesquisadores da Fundagdo Julio Ce-
sar Salton, Joaquim Marcondes e Paulo Sie-
de lembram, entretanto, que os produtores
tém de considerar o custo do frete e 0 prego
da aplicagdo do esterco. Para espalhar o ma-
terial no solo, deve ser utilizado o distribui-
dor de calcério, e essa operagdo podera cus-
tar o dobro de uma espalhagdo de calcério,
pois, para distribuir cama avidria, o rendi-
mento varia de 1,5 a 2,5 hectares por hora.
No mesmo tempo, pode-se calcarear de 3,5
a 4,5 hectares.

E hora de tirar o

-

inco do fumo
Outubro é o més de praticar

a cultivagdo nas lavouras
de fumo do Sul do Pais. Con-
forme o engenheiro-agrénomo
Marco Antonio Dornelles, da
Associagdo de Fumicultores do
Brasil (Afubra), de Santa Cruz
do Sul/RS, a técnica visa elimi-
nar as invasoras e quebrar a
crosta superficial, permitindo a
aeragdo do solo e a absorgio da
dgua da chuva. ‘‘Mudas peque-
nas precisam de solo fofo™’, diz
Dornelles, ensinando os passos
do manejo:

* a primeira cultivag@o deve
ser realizada passando o culti-
vador (ou a enxada) perto das
mudas, mas com o cuidado de
ndo atingir as raizes;

* da segunda em diante, o
cultivador deve ser passado na
distdncia do comprimento das
folhas;

De 15 a 20 dias apds o
transplante, quando inicia o
crescimento de novas folhas,
também ¢é o periodo para a pri-
meira adubagdo de cobertura
(salitre). Nesse caso, 0 agrono-
mo da Afubra lembra que a do-
sagem deve ser a recomendada
pela assisténcia técnica, com 0s
seguintes detalhes:

* o adubo nfio pode ser co-
locado muito préximo da
muda, para ndo queimar as fo-
lhas e raizes;

* g segunda adubagio de co-
bertura ocorre cerca de 15 dias
apos a primeira, e, quando o
solo apresentar declividade
acentuada, o adubo deve ser
colocado do lado de cima do
camaledo.
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AGRANJA LEILOES

5

S
Expo
17* Exposi¢do Internacional de
Animais, MA4quinas Agricolas e
Artesanato (Expointer 94), de Es-
teio/RS, surpreendeu seu organizadores
a0 vender 1.024 animais e arrecadar um
total de R$ 2,640 milhdes, equivalendo
a US$ 2,980 milhdes pela cotagdo ofi-
cial no seu encerramento, no dia 4 de
setembro. yi ;
Com este resultado, a exposig¢ao gau-
cha consolida-se como a maior do gé-
nero na América Latina, superando a
tradicional mostra de Palermo, em Bue-
nos Aires, Argentina, € cuja ultima edi-
¢do (a 108?, em julho passado) faturou
US$ 1,117 milhdo com a venda de 692
exemplares. ‘‘J4 esperdvamos ultrapas-
sar Palermo, vendendo 30% a mais que
o total de US$ 1,950 milhdo apurado no
ano passado, quando comercializamos
797 exemplares, mas calculavamos fe-
char em US$ 2,5 milhGes’’, disse o se-
cretario da Agricultura e Abastecimen-
to, Floriano Isolan, acreditando que as
previsdes foram superadas devido a
crenca dos pecuaristas na estabilidade
economica. ‘‘Todos resolveram investir
em seus rebanhos, fossem criadores no-
vos ou tradicionais’’, avaliou ele.
Também as condi¢des facilitadas de
pagamento nos 55 leildes colaboraram
ara a comercializagdo recorde, com a
possibilidade de pagar em (res a dez
parcelas, sem corregdo. Além disso,
lembrou o comissério-geral da Expoin-
ter, José Arthur de Abreu Martins, a €x-
pressiva comercializagdo de animais
riisticos (criados a campo), somando
144 exemplares e um total de US$ 493
mil, igualmente contribuiu para os da-
dos finais.
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inter bate recorde de vendas

No desempenho por ragas, o desta-
que coube aos eqiinos crioulos, que ga-
rantiram nio s6 o maior volume em
vendas, com US$ 520,5 mil para 61
animais comercializados, como o prego
mais elevado da mostra, com o gara-
nhio BT Faceiro do Junco negociado
por Junco Agricultura e Pecudria, de
Uruguaiana/RS, e Andrade Lima Agro-
pecudria, de Jaguardo/RS, para Angelo
Galtieri, da Cabanha Galtieri, de Por-
tdo/RS, por R$ 45 mil. Para retomar a
dianteira nas cotagdes recordistas, —,
os crioulistas promoveram quatro rema-
tes, além do ja tradicional Remate Cam-
pero, realizado no Hotel Plaza Sdo Ra-
fael, em Porto Alegre (ver matéria nesta
secdo).

Qutras ragas que apresentaram bons
resultados comerciais foram o holandés,
ao faturar US$ 314,2 mil, com a venda
de 49 animais PO (puro de origem cria-
do em galpdo) e 27 rlsticos — repre-
sentando um acréscimo de 155% sobre

Exposicoes e feiras

nacionais

i;'m?&o'jgiﬂlg 06/10 | S.Ant.da Patrulha/RS
Aglmpeaogﬂa 08/10 Campo Mouro/PR
Industrial

Expofred 94 08/10 | F.Westphalen/RS
10" Efapi 08/10 | Chapect/SC

10" Exposigdo

Agropecuéria 11110 | Toledo/PR
Industrial

f;‘ E’tpt;s‘;l'lml 1510 | Pinhais/PR

29" Exposigao

Agropecudria 15/10 | Pouso Alegre/MG
Industrial

31*® Exposigdo

Agropecusria 1510 | Goiania/GO

Gado Leiteiro

z‘g Expo—";l'rriﬂa 15110 | Ijul/RS

12* Exposigdo

Agropecuaria 27110 Araruama/RJ

Regido dos Lagos

o faturamento de US$ 123,2 mil do ano
passado, quando foram vendidos 57
exemplares —, e 0 bovino de corte cha-
rolés que, entre mochos e aspados, co-
mercializou 52 animais e faturou um to-
tal de US$ 354,5 mil, ante os US$
161,7 mil faturados em 93, através da
venda de 43 reprodutores — acréscimo
de 119% no volume de vendas. Por gru-
pos, também se destacaram o bovino
misto simental fleckvieh (US$ 115,9
mil, mais que o dobro do ano passado,
com 50 vendas) e os cavalos mangalar-
ga paulista (29 vendas por US$ 75,5
mil, ante as 19 do ano passado, que ren-
deram US$ 39,5 mil).

lle de France 95.146 42 Braford
Suffolk 85.778 73 Normando
Karakul 2.855 04 Simental
Border Leicester 2,990 04 Pardo Suico
Charolés 180.000 35 Red Poll
Charolés Mocho 44.085 09 Nelore

Santa Gertrudis 38.261 23 Nelore Mocho
Hereford 1.693 01 Tabapua

Poll Hereford 26.504 08 Holandés




Em compensagio, as quedas mais ex-
pressivas ocorreram nos ovinos de corte
suffolk (US$ 85,7 mil em 73 vendas,
ante US$ 102,4 mil, para igual nimero
de vendas, no ano passado) e nos eqiii-
nos quarto de milha (com USS$ 187,7 mil
em 46 vendas este ano, contra US$ 261,8
mil para 50 exemplares vendidos em 93).

Esteio também estabeleceu novos
pregos historicos para duas ragas ovi-
nas. Foi o caso do grande campeio te-
xel, o borrego francés G.0. 3031 de Ar-
mando Garcia de Garcia, da Cabanha
Cerro Coroado, Cachoeira do Sul/RS,
adquirido por Clévis Ilgenfritz da Silva,
da Cabanha Curral de Pedra, de Lavras
do Sul/RS, por R$ 10 mil. E a ile de
france, com a venda do carneiro grande
campedo Sdo Fernando 41, da Cabanha
Sdo Fernando, de Santiago/RS, para a
Cerro Coroado, por R$ 21 mil.

Remate Campero
vende toda a oferta

Aaltemativa de pagar em 12 parcelas
(d}sas no ato e as dez restantes
mensais), sem corregdo ou juros, soma-
da a genética chilena, fez com que o 3°
Remate Campero, realizado no Centro
de Eventos do Hotel Plaza Sio Rafael,
em Porto Alegre, durante a Expointer,
vende’sse toda a oferta de 10 coberturas
e 18 éguas prenhas e do importante ra-
¢ador El Aromo de Pichidegua Campe-
10, totalizando US$ 335,8 mil. Os ven-
tres tiveram prego médio de US$ 13,9
mil, e as coberturas, US$ 4,8 mil.

Num ambiente de luxo, com mais de
600 pessoas representado uma boa fatia
do PIB nacional, esta edi¢io do Remate
Campero foi marcada pela tecnologia,
com show de gelo seco e laser, além de

ONDE O MARTELO VAI BATER

Data ' Oferta ’ Informagoes
1® Campedes do Futuro Sta. Barbara do Sul/RS 15/10 Crioulos (055) 372-1446
‘Faz. Entre Rios/Cab. Azul UrugualanalRS 24/10 | Variada (051) 224-6000
13® Telho Chico Jaguarao/RS 04/11 Variada l (0532) 23-3500

produgdo de video e transmissdo via sa-
télite para todo o Pais, embora nenhuma
fémea tenha sido adquirida através de
lances por telefone. O prego mais alto
foi pago pelo empresério carioca Luiz
Eduardo Guinle, dono da Agropastoril
Dom Pedrito Ltda., de Dom Pedrito/RS,
que comprou a égua de pelagem colora-
da douradilha BT Carinhosa, de 5 anos,
por R$ 33,6 mil. Criada pela Cabanha
Paineiras, de Uruguaiana, e filha de ou-
tro destacado garanhdo chileno (La In-
vernada Hornero), Carinhosa levava no
ventre a esperanga de dotar a proprieda-
de de Guinle de um pai de cabanha.

“‘Ainda ndo temos um reprodutor
macho com as caracteristicas funcionais
de Campero, e esperamos que Carinho-
sa nos dé esse potro™’, justificava o ge-
rente do estabelecimento, Nério Rodri-
gues dos Santos, para a acirrada disputa
pela égua. ‘“Temos 70 fémeas em re-
produgiio aguardando por ele’’, acres-
centou Guinle. Os maiores compradores
da noite foram Edmundo e Mariano Le-
manski, do Parand, que investiram R$
44,4 mil, ao adquirirem duas éguas.
Toda a oferta foi procedente das caba-
nhas gatichas Santa Angélica, Paineiras,
Andrade Lima Agricultura e Pecudria e
Junco Agricultura e Pecudria, proprietd-
rias em condominio de Campero.

DA 17* EXPOINTER (Délar oficial 05/09/94 - R$ 0,8860)
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L.;L‘i&.ﬁ ~¥% | VENDAS (USS)
Jersey 109.480
Mediterraneo 16.613 06 Rusticos
Jafarabadi 3.950 02 Suffolk 790 01
Murrah 33.860 13 Hereford 24.548 14
Crioulo 236.455 42 Poll Hereford 73.205 34
Arabe 34.875 15 Aberdeen Angus 61.263 19
Quarto de Milha 187.720 46 Braford 56.534 14
Mangalarga Paulista 75.575 29 Charolés 130.564 08
Mangalarga Marchador 59.593 16 Simental 29.853 06
Panel 35.586 38 Devon 33.493 16
Appaloosa 63.081 25 Holandés 76.636 27
Duroc 5417 16 Crioulo 1.128 01
Landrace 4.584 13 Appaloosa 790 01
Large White 5.243 17 Arabe 3.837 02 |
Saanen 790 02 Rem. Campero Crioulo 283.636 18 ]

As mil e uma noites
do bufalo

brindo um espago cada vez maior na
Expointer, a venda de bubalinos foi
um sucesso ndo apenas comercial, ao fa-
turar US$ 54,4 mil para 64 exemplares
negociados de trés ragas (mediterraneo,

jafarabadi e murrah), mas também de pu-

blico, em especial no seu leildo de elite,
que teve até uma odalisca demonstrando
a danga-do-ventre. No ano passado, lem-
brou o ex-presidente da Associagdo Suli-
na de Criadores de Bufalos (Ascribu),
Manoel Osério Luzardo de Almeida, fo-
ram comercializados somente 14 exem-
plares por um total de US$ 29,6 mil. *‘Fi-
nalmente terminou o mito de que o bifalo
nio é décil, e isso, junto com a trajetdria
estavel do real, estimulou as vendas™’, co-
mentou Almeida no concorrido remate,
logo apds entregar a dire¢dio da entidade
ao criador Luciano Barbosa, da Fazenda
Panorama, de Camaqua/RS.

No leildo da espécie, foram ofertados
20 exemplares, com pagamento em seis
parcelas, sendo a primeira no ato e as res-
tantes mensais, sem comregdo. O prego
mais alto foi R$ 3,9 mil, pago por dois
animais: o mediterrineo Panorama 8310,
da Panorama, de Delfino Beck Barbosa
(pai de Luciano), adquirido pelo vice-pre-
sidente da Associagdo de Criadores da

Argentina, Felix Nogueira, e o murrah
Dadiva de Uruguaiana, de José Luiz Ma-
rona Pons, da Fazenda Santa Angela,

Uruguaiana, adquirido pelo grupo Berto-
lazzi, de Tupi/SP, por telefone, pois o re-
mate foi transmitido para todo o Pais via
satélite.
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SCOLHA SUA COLHEDEIRA

O 9070 grio 120 R$65713, || @ | TC55 amoz iigado 135 |  Rs74s70, | O
9070 arrozeira 120 R$ 62.552, g TC 55 trigo e soja 135 RS 75.648,
o | 9075 grdo 120 R$ 73.029, Q' TC57 arroz imigado 170 RS 84.428,
O g 9075 gréo turbo 145 RS 77.053, Z | TC57 trigo e soja 170 R$ 85.669, ®)
9075 arroz 120 RS 74.144, o
9075 arroz turbo 145 R$ 78.230, E E 5105 95 R$ 49.526,16
Wl L300 arrozeira/direto | 53,5 R$42.260, || & g| 1200 95 RS 40.480,32
O g L300 plcereais 535 RS 42.496, e
< | L300 p/milho 53,5 RS 48.259, 6300 versfobasica (SIPC) | 135 | . R$56.517,93
LEILA 2 esteira M790 R$ 34.671,81 7300 versdo basica (S/PC) 135 R$ 59.022,19
5 LEILA 2 roda M790 R$ 31.329,73 7500 turbo versdo bésica (S/PC) 165 R$ 68.010,80
O Wl LEA1 esteira M790 R$ 30.077,22 7700turbo | versdobasica(SPC) | 165 R$ 69.772,92 O
LEILA 1 roda Ma3 RS 28.406,18 6300 versao arrozeira (SIPC) | 135 RS 57.261,05
3640 arrozeira 120 RS 63.591, 7300 versio arrozeira (S/PC) | 135 R$ 59.934,56
3640 gréio 120 RS 62.050, 7500 turbo | versio amozeira (SIPC) | 165 R$ 66.237,95
@ 5650 gréo 120 RS654%0 || [ Seie300 | pleiomes O
- 5650 arrozeira 120 R$ 66.033, u-l, PC 314R corte 14 pés rigida R$ 9.917,04
8 5650 gréo turbo 145 R$ 70.897, PC 316R corte 16 pés rigida RS 10.152,03
O o | 5650 arroz turbo 145 RS 69.487, PC 314F corte 14 pés flexivel RS 10.445,65 @)
& Mxo0 grios 120 R$ 75.419, PC 316F corte 16 pés flexivel R$ 10.932,30
E MX 90 graos turbo 145 RS 78.572, PC 319F corte 19 pés flexivel R$ 12.831,67
& | MXs90 arrozeira 120 RS 75.862, PMSLC204 | p/milho 4 linhas regul. R$ 13.065,08
O g MX 90 arrozeira turbo | 145 RS 78.990, PM SLC 205 | p/milho 5 linhas regul. R$ 14.472,78 o
6845 gréio 120 R$ 75.419, PMSLC 208 | p/milho 6 linhas regul. ~ R$16.968,31
6845 graos turbo 145 R$ 78.572, CESLC conjunto de esteiras 6 R R$ 15.779,56
6845 arrozeira 120 RS 75.862,
O 6845 arroz turbo 145 R$ 78.990, O

OBS: 1) Os pregos sdo posto-fabrica, fomecidos em setembro. 2) Pregos para as regides Sul e Sudeste.

PREMIO GERDAU MELHORES DA TERRA
____————_

ITALO

SELECIONADORA DE SEMENTES
KNACK - ERWICO (SKE)

imacrg YR

E TECNOLOGIA COMPROVADA

TROFEU PRATA 31 2.2260
CATEGORIA

| DESTAQUE PASSO FUNDO - RS
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PROW 10

e
para
ruminantes

Ha alguns anos, seria dificil imaginar
um produto capaz de prevenir e curar as
diarréias e, a0 mesmo tempo, recompor
a flora intestinal, normalmente elimina-
da nos tratamentos convencionais com
antibioticos e quimioterdpicos. Isso,
além de promover o crescimento de
animais jovens e melhorar a performan-
ce dos animais em produgdo. Pois o
avango da biotecnologia respondeu a
esses objetivos. Trata-se do probiotico
Biobac. Ele ja foi usado e aprovado por
varios produtores e técnicos. Biotecnal,
Av. Deputado Renato Azeredo, 3.820,
CEP 37410-000, Trés Coracoes/MG,
fone (035) 235-1320, fax 235-1261.

M Boi no computador

O PEC 2000 é um software compati-
vel com windows, versdo 1.0, que apre-
senta uma série de opgdes de controle
para manejo de gado de corte e leite.
Traz um cadastro completo de ventres e
reprodutores; de dados de morfologia
de cada animal; premiagdes em feiras e
eventos; controle integrado de cruza-
mentos; dados de manejo € pesagem;
além de relatorios com todas as infor-
magdes pormenorizadas de cada etapa
da atividade pecuaria. Planejar Soft-
ware, Rua 15 de Janeiro, 481, con-
junto 303, CEP 92010-300, Ca-
noas/RS, fone (051) 472-1168, fax
472-7700.
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M Os novos
parceiros

Lider brasileira no seg-
mento de tratores agrico-
las, a Iochpe-Maxion lan-
¢ou, durante a Expoin-
ter/94, os novos modelos
da série 600: o MF 610 e
o MF 620, equipados
com motores de quatro
cilindros; e o MF 650,
com motor de seis cilin-
dros. Além disso, toda a
série 600 passa a contar
com o inédito Sistema de
Levante Hidraulico com
Controle Eletronico, de-
nominado Hydrotronic, que emprega a
mais avangada tecnologia eletronica em-
barcada. A novidade conquistou o troféu
Ouro do consagrado Prémio Gerdau Os

M Oleo marca CAT

A Caterpillar estd langando uma linha
completa de 6leos lubrificantes para seus
motores diesel, transmissdes, trens de
acionamento e sistemas hidraulicos e hi-
drostaticos. Os novos produtos foram de-
senvolvidos no centro de pesquisas da
empresa, nos Estados Unidos, e visam
proporcionar melhor desempenho, mini-
mo desgaste e grande economia a moto-
res e pegas. Sdo produzidos no Brasil e
apresentados em embalagens de 20 litros,
tambores de 200 litros ou podem ser ad-
quiridos a granel, em volume minimo de
8.000 litros por lote. A linha esta & venda
em todas as revendas do Pais. Caterpil-
lar Brasil S/A, Rodovia Luiz de Quei-
roz, Km 157, s/n°, CEP 13420-900, Pi-
racicaba/SP, fone (0194) 29-2245, fax
33-5234. —= —

' ‘ Al Th et ST e
o Ll (kb Al AR e

Melhores da Terra. Iochpe-Maxion S/A,

Av. Guilherme Schell, 10.160, CEP
92420-000, Canoas/RS, fone (051) 477-
4433, fax 477-4121.

I Lancamentos de
grande peso

Quem também aproveitou a Expoin-
ter/94 para fazer novos langamentos foi
a Fiatallis. A empresa acaba de colocar
no mercado a escavadeira-hidraulica
FH 200 (foto), de 20 toneladas, e a pa-
carregadeira FR-140, de 3, com 25 jar-
das cubicas de capacidade de cagamba.
Os dois novos produtos consumiram in-
vestimentos de US$ 13,5 milhdes. A
FH 200 incorpora a mais alta tecnolo-
gia, resultgnte da joint-venture entre a
Fiat e a Hitachi Construction Machine-
ry, do Japdo, passando a se constituir
numa alternativa as importagdes. O fa-
bricante vai produzir 90 unidades/ano
da FH 200. Fiatallis Latino-America-
na S/A, Av. General David Sarnoff,
2.237, CEP 32210-900, Conta-

gem/MG, fone (031) 329-3111.




I Desvestindo graos

A descascadora centrifuga da Imack
descasqa aveia, girassol, noz, cacau, além
de partir outros grdos, como ervilha, soja,
amendom etc. O equipamento tem capa-
cidade para processar uma tonelada por
hora, operando com duplo efeito: impacto
e fricgdo. Totalmente fabricada em ago,
com componentes inteiramente nacionais,
é egulpada com controle de todas as ope-
ragoes. O equipamento dispensa correias,
polias, transmissdes e variadores mecani-
cos. Imack-URS Ltda., Rua das Indiis-
trias, 81, Vila Vera Cruz, CEP 99042-
300, Passo Fundo/RS, fone/fax (054)
312-2260.

I Bife hem macio

O amaciador de bifes manual da Im-
plemis é feito em chapa preta niimero
11 zincada, e ago inoxidavel nas partes
que entram em contato direto com a
carne. O equipamento € todo desmonta-
vel, sendo de operagdo pratica e facil
limpeza. Outras caracteristicas do pro-
duto: altura, 255mm; comprimento,
340mm; largura, 145mm; peso,
5.340kg. Implemis — Indistria de
Mi4quinas e Implementos Agricolas
Ltda., Av. Borges de Medeiros, 626,
CEP 98900-000 , Santa Rosa/RS, fone
(055) 512-2090.

@ A moderna poda
pneumatica de
fruticultura

A Limmat est4 langando no mercado
de fruticultura uma ferramenta poderosa
para poda de arvores, que corta galhos
de até 55 a 60 milimetros. A operagdo €
limpa e répida, segundo o fabricante. A
unidade basica ¢ um compressor tratori-
zado ou autdénomo, no qual podem ser
ligadas até seis tesouras. Existem diver-
sos tipos de tesouras, dependendo da
capacidade de corte. Para podar arvores
altas, podem ser adaptadas extensoes de
0,50 a 2 metros de comprimento, direto
nas tesouras. Além da aplicagdo na
poda de fruteiras, os novos produtos
servem para trabalhos de manutengdo
em parques e de rede elétrica. Limmat
Importadora, Caixa Postal 252, CEP
95200-000, Vacaria/RS, fone (054)
231-3634.

M Pulverizadores
que ndo brincam
em servico

Os pulverizadores costais da Guara-
ny permitem uma aplicagdo eficiente e
econdmica aos pequenos e médios agri-
cultores. O tanque é de conformagdo
anatdmica, em material aditivado que
protege contra os efeitos dos raios ultra-
violeta. Possuem valvula super 3, com
trava para pulverizagdo continua e bico
universal com ponta reguldvel. A bom-
ba de pistdo tem bucha dupla, que pro-
porciona maior pressao € menor esfor-
¢o. Outras caracteristicas: pressdo de
trabalho, 300kpa; pressdo maxima,
100kpa; barras vertical ou universal.
Industria e Comércio Guarany S/A,
Av. das Nacdes Unidas, 13.797, bl. I,
15° andar, CEP 04794-000, Sao Pau-
lo/SP, fone (011) 533-3601, fax 533-
4565.

A GRANJA -73




ONTO DE VISTA

Precisamos gerar qualidade de vida

I
uma satisfagdo falar em nome da
Kepler Weber e dos demais 25
ganhadores do troféu Destaque
A Granja do Ano/94.

A tarefa € dificil, e atribuo a generosi-
dade e amizade dos nossos companheiros,
i.l sugestio de nosso nome para representa-
0s.

O momento ndo poderia ser melhor, to-
dos estando envolvidos nesta nossa Ex-
pointer/94, que, em sua 17° edi¢do perma-
nece distinguida nacional e internacional-
mente como a maior feira agroindustrial da
América Latina.

Temos reunidos nesta solenidade, entre
contemplados e participantes, expressiva
parcela de empresas e empresarios a repre-
sentar os mais importantes segmentos do
agribusiness brasileiro.

O troféu mais envaidece a cada um de
nés quando reconhecemos na revista A
Granja um importante pélo de divulgagdo
da vanguarda técnica e cultural de toda a
atividade agricola, de criagdo animal e das
industrias que com elas se relacionam.

Afinal, h4 50 anos a revista integra esse
mercado. i

Apesar da alegria de nossa celebrago,
entendemos fazer desta também um mo-
mento de reflexdo sobre o momento de que
todos participamos, na qualidade de byasi-
leiros ou de empresas brasileiras, € ainda
vendo essa circunstincia frente a globali-
zagdo da economia e dos mercados, fend-
meno que vem alterando aceleradamente
nossos desempenhos.

E agora nos vemos ainda impelidos pela
crescente qualidade dos produtos e servi-
gos e pela competitividade de precos e tec-
nologias.

Nio bastassem esses novos ingredientes,
nossas fungdes hoje excedem a simples ge-
ragio de empregos e pagamento de tributos.

Precisamos gerar também qualidade de
vida. E pela qualidade de vida de nossos
colaboradores, de nossos clientes e da po-
pulagdo, que trabalhamos, que desenvolve-
mos, que ofertamos inovagdes.

Somos agentes da propria competitivi-
dade e da competitividade daqueles que
utilizam nossos produtos. Somos agentes
de nossa propria qualidade e da qualidade
daqueles que utilizam nossos produtos.

Os produtores, os industriais, estdo
atentos a essas mudangas e conhecem o
quanto precisam incrementar seus nego-
cios, seja em processos de produgdo, seja
em investimentos de méquinas e equipa-
mentos.
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Arlindo de Azevedo Moura é
diretor-presidente da Kepler Weber, ganhadora
do troféu Destague 94
A Granja do Ano, em silos e armazenagem

Conhecem, todavia, o quanto vém cus-
tando esses incrementos, quando necessi-
tam buscar financiamentos com custos fi-
nanceiros além da evolugio dos pregos de
seus produtos.

As linhas de crédito da Finame para fi-
nanciamento de equipamentos destinados a
agricultura, o mais importante instrumento
de financiamento & atividade agricola, com
a entrada em vigor do Gltimo plano econ6-
mico, o Plano Real, permanecem cobrando
custos financeiros equivalentes a Taxa Re-
ferencial, acrescidos de juros que chegam a
11% ao ano, projetando custos de aproxi-
madamente 73% ao ano,

A pressdo tributaria sobre os custos dos
produtos ainda ndo se verificou, apesar do
clamor de muitas vozes. Verificamos algu-
mas iniciativas de formagfio de cestas bési-
cas com menor tributagéio, porém niio em
todos os Estados. Tributa-se o faturamento
das sociedades, impondo um dos maiores
custos tributirios mundiais na cadeia de
valor agregado de cada produto consumi-
do, independentemente da capacidade con-
tributiva dos destinatérios.

Apesar de reconhecermos que os bene-
ficios fiscais e previdencidrios pretendidos
pelas pequenas e médias empresas virdo a
exercer forte pressdo sobre nossos nego-
cios, temos a impressdo de que o alcance
de melhores condiges a esses, também

empreendedores, poderd melhorar a econo-
mia e desenvolver a sociedade de forma
mais justa.

Afirmamos isso porque a lideranga de
mercado por muitos de nds exercida é, justa-
mente, resultado de um processo natural de
longa data, fruto da competi¢ao que impera
em nossos segmentos e da teimosia com a
eficiéncia de nossas empresas.

Porém temos todos, grandes, pequenos e
meédios, de centrar as atividades dentro da
eficiéncia e de uma conduta ética que permi-
ta a convivéncia pacifica, de modo a engran-
decer o mercado e os consumidores.

Gostaria ainda de referir que estamos as
vesperas de uma elei¢do geral, a mais signifi-
cativa de todo o Estado democratico brasilei-
ro, em todos os tempos.

Esperamos que, pelo menos, algumas
promessas de campanha sejam cumpridas,
eis que, no mais das vezes, enquanto candi-
datos, todos conhecem os pontos criticos e
sugerem mudangas.

Mudangas das quais precisamos partici-
par ativamente, fazendo contatos politicos,
aproximando-nos do Executivo, por seus mi-
nistros, secretdrios, fazendo jus ao conceito
de agentes de desenvolvimento que sabemos
estar contido em cada um de nds.

Queremos vislumbrar um futuro mais
Promissor, com nossa imensa area agricul-
tavel preenchida por plantagdes, utilizando
processos e equipamentos atuais e mio-de-
obra qualificada.

Queremos contribuir para encontrar um
coeficiente de distribuigiio de renda que per-
mita &s camadas menos privilegiadas melhor
condigdio de vida material, para que possam
exercer a qualidade de consumidores em po-
tencial.

Pretendemos, com isso, integrar um
Brasil de caracteristicas harménicas, redu-
zindo a violéncia e os receios fisicos € pa-
trimoniais presentes, hoje, no intimo de
cada um de nds, alimentados pelo que ve-
mos nas ruas ou tomamos conhecimento
através dos meios de comunicagdo.

Mais uma vez cumprimento o cinquen-
tenrio da revista A Granja, com 0s VOtos
de que continue conosco nessa caminhada,
““‘que tem o cheiro da terra”, conforme o
sugerido pelo seu presidente, Hugo Hoff-
mann.

E torcemos para que, no ano que vem,
novamente nos encontremos nesta f‘es~ta, que
se transformou em agradavel tradigo dos
“homens da terra’’.

Muito obrigado. Fi
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85% dos granulos dos Adubos Trevo tém entre
1,41 e 4,00 milimetros. Isso faz com que a
distribui¢do dos nutrientes fique mais uniforme
e a sua lavoura, muito mais parelha.

Os Adub o sdo formulados com
matérias-primas totalmente compativeis entre si.
Isso significa um produto mais seco, que nio mela

nem empedra. Basta armazenar corretamente. \

| GARANTIA DE NUTRIENTES - ‘.
Todos os nutrientes que constam na férmula,
constam no produto. Quem garante é o " —— —
Controle de Qualidade Trevo. p
(SACARIAMAISRESISTENTE | . -3

Para conservar todas estas qualidades por mais tempo, os Adubos
Trevo vém em sacos especiais, mais resistentes, que protegem

melhor o produto e contam com todas as recomendagoes e /
especificagdes impressas na embalagem, evitando adulteragdes.

| ASSISTENCIATECNICATREVO /

Sao mais de 100 agrdbnomos espalhados por todo o territério nacional,
especializados em oferecer as solugdes e os servigos mais eficientes para
cada tipo de lavoura. Descobrir sempre novas técnicas de produtiviJ;de,
contribuindo para o desenvolvimento da agricultura nacional,é a
filosofia de trabalho da Trevo.
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