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Fste Sorriso Nao lem Preco.

Anténio Alves Araujo, Produtor de Centralin 9
{ - GO, na colheita d hibyi
' ado hibrido 3041

Estamos colhendo uma das maiores safras de ta grande safra ndo vai diminuir as djf; Id
Iculdades

milho da histéria. Nas principais regides produto-

ras do pais os indices de produtividade

que enfrentamos, mas o Brasil precisa g eonirad
r adi-

ante € um grande pais se faz com agri

cresceram significativamente. cultura forte.,

Por tudo isso, 56 quem ¢ dq ramo
sabe o que significa o sorriso de um
produtor satisfeito com a o]

Mais uma vez os agricultores que

plantaram sementes marca Pioneer es-
N heita.
Ndo vamos deixar o pessimismo es

tragar este sentimento de alegria. Afi
. Afi-

nal, suamos muito para conquists-lo

tio sorrindo na hora da colheita.
Apesar dos antigos problemas de

comercializacio, transporte € armazena-

gem, 08 agricultores brasileiros estio

conscientes de seu papel. A euforia des- Este sorriso nio tem
preco.

SEMENTES e MARCA

PIONEER. -

A CADA NOVA COLHEITA A CERTEZA DOS MELHORES RESULTADOS

INSIDER
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DEPOIMENTO

0 algodao nio esta nada doce

) roduzir algoddo no Brasil é uma aposta de
" alto risco, no inseguro mercado agricola
L] brasileiro. Um risco que amedronta vetera-
nos, como o agronomo Fernando César Coelho,
dono de uma lavoura de 60 hectares nas proximi-
dades do municipio de Paranavai, noroeste do
Parand, Estado que lidera a produgdo nacional de
algoddo, com um volume estimado em 560 mil to-
neladas, este ano. A temeridade e o pessimismo,
alids, se assentam na ja consagrada indefini¢do po-
litica para o setor e no ndo-cumprimento das cha-
madas “prioridades” de

3.500 quilometros entre uma lavoura e outra na sua
regido. Por isso, pula da cama as 6 horas da ma-
nhad e s6 volta para casa em torno das 10 horas da
noite. Essa maratona lhe rende, no final do més,
2% sobre os valores financiados para cada projeto
implantado ou uma média de R$ 1.400,00. O técni-
co teve seus primeiros contatos com a agricultura
ainda crianga, quando ajudava o pai na cultura do
café. A opgdo pela Agronomia também foi precoce.
Uma conversa com um agronomo, aos 14 anos de
idade, ocasionou o incentivo que faltava.

Ha dez anos, Coelho

governo. Nos seus 10 anos
de ligagdo com a cotoni-
cultura, Coelho ja assistiu
a uma infinidade de paco-
tes agricolas, que ndo che-
garam ao campo.
Natural de Maringa,
ele se instalou em Para-
navai hd seis anos, para
onde foi transferido como
técnico de uma cooperati-
va. Deixou o emprego hd
dez meses, para dedicar-
se @ sua ro¢a e ao escrito-
rio que abriu para admi-
nistrar as plantagoes de 25
clientes, todos cotonicul-
tores. Mensalmente, Coe-
lho percorre uma mediade

Fernando César Coelho, cotonicultor em Paranaval/PR:

saia da faculdade, cursa-
da em Lages/SC, com o
tdo sonhado diploma na
mdo. Hoje, ele esta casa-
do com a industrial Eliana
Andréa Coelho, de quem
assumiu os dois filhos do
primeiro casamento. Mora
numa area privilegiada de
Paranavai, com o confor-
to de quem se classifica
como classe média.

Diz-se feliz por traba-
lhar no que gosta, mas ndo
aconselha ninguém a en-
trar no algoddo ou a cur-
sar Agronomia, alegando
a baixa compensacdo fi-
nanceira.
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precisamos de novos horizontes para produzir

;. Como médio produtor,
ja :ufr:&’:s a partir de 40 hectares
estdo nessa classifica¢do, qual ser4 sua
producdo nesta safra? Houve perda de
produtividade e prej'uizos em fungio
das chuvas que castigaram o Estado

iro?
o Rl o César Coelho — Devo
produzir, este ano, de 2.200 a 2.400 qui-

los por hectare de algoddo em carogo. Em
principio, pelo nivel tecnologico empre-
gado na lavoura, esperava produzir de
2,500 a 2.600 quilos, bem acima da mé-
dia da regido, que anda em torno de
1.600kg/ha. A chuva, no entanto, provo-
cou uma queda na produgéo.

P — Como vem evoluindo o prego
do algoddo nos Gltimos anos? Esta sa-

fra vai proporcionar o rendimento es-
perado?

R — Os tltimos trés anos ndo foram
tdo ruins para o algoddo. Falava-se que
era um mercado negro, mas, quando che-
gava o momento da safra, a concorrén-
cia aumentava, e o prego reagia. No ano
passado, a arroba chegou a niveis entre
US$ 6,8 e US$ 7,3. Os custos nessa épo-
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ca eram menores. Com o novo plano,
hguve um aumento nos custos de produ-
¢do, principalmente na mio-de-obra.
Com a.atual taxa de cambio, sendo o do-
lar mais baixo que o real, o prego do al-
godao ficou no mesmo nivel do ano pas-
sado. No6s estamos com nosso custo em
real, e esse custo aumentou. Se vender-
mos hoje, no mesmo prego do ano pas-
sado, estaremos perdendo dinheiro. Neste
ano, quem produzir abaixo de 300
arrobas praticamente vai empatar. No ano
passado, com uma produgdo de 1.100kg/
ha, era possivel pagar o custo da lavou-
ra. Hoje, isso s6 é viavel com 1.700kg/
ha. Com tal quadro, a perspectiva ndo €
nada boa para o produtor, e muitos terdao
prejuizo, o que vai se refletir na safra do
ano que vem, certamente com a redugao
de 4rea de plantio. Outra coisa: a credibi-
lidade do governo ndo é boa diante dos
olhos do agricultor. Até agora, 0 Novo
governo nada fez pela agricultura. As
promessas ndo tém sido cumpridas,
desestimulando o cotonicultor a investir
na proxima safra.

Planos econdmicos: o
produtor foi lesado em 70
a 80 por cento

P — Por falar em agdes governa-
mentais, os pacotes econdmicos das
eras Sarney e Collor chegaram a aten-
der as necessidades do agricultor?

R — Nos governos passados, houve
também desestimulo ao agricultor e ao
cotonicultor. As posses de Sarney e Col-
lor aconteceram, coincidentemente, no
inicio da safra, em periodos em que a in-
flagdo era alta e repassada ao produto no
més seguinte. Como os planos coincidi-
ram com a safra, 0 governo ndo repassou
a inflagdo para o prego. Conseqliente-
mente, o produtor foi lesado em 70% a
80%. Mais uma vez, agora, com a utili-
zagdo da TR para pagamento do financi-
amento — e 0 governo nao esta passan-
do a corregdo da TR para o produto —
estamos sendo lesados. Em conseqiién-

cia, precisamos aumentar a produgdo

para pagar nosso produto. Mais uma vez
nosso custo cresceu e a produgdo nao
acompanhou o custo financeiro.

P — E quanto as promessas do go-
verno de liberar dinheiro para o plan-
tio e depois para a comercializagio da
safra...

R — O plantio de vérias culturas,
como algodo, soja, milho, girassol, man-
dioca, entre outras, inicia em setembro,
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outubro e novembro, mas o preparo de
solo tem que ser iniciado em junho, ju-
lho e agosto. O governo promete liberar
o dinheiro em julho, mas 0s recursos so
chegam as maos do produtor em outu-
bro, novembro ou dezembro, quando ja
passou a hora de plantar. Muitos nem
pegam mais o dinheiro. Alguns procu-
ram a cooperativa para fazer o sistema
de troca, enquanto outros fazem “papa-
gaios”, que lhes rendem custos mais al-
tos. Isso tudo desestimula o produtor. O
governo sempre tem prometido um va-
Tor e acaba liberando s6 70% daquilo que
promete. Em todos os governos vém
acontecendo a mesma coisa. Quanto ao
Fernando Henrique, existe até a historia
que a filha de um agricultor desenhou a
mio do presidente faltando um dedo,
numa alusio ao ndo-cumprimento das
metas da agricultura, que constavam em
suas prioridades de campanha. Até ago-
ra, 0. governo nao liberou dinheiro para a
comercializagdo da safra. Os armazéns
das cooperativas ainda estdo com esto-
ques de anos anteriores, porque o gover-
no nio liberou o EGF.
P — Gostaria que o senhor fizesse
um mapeamento do custo da mao-de-
obra, que parece ser um dos grandes
bichos-papoes da cotonicultura?

R — Cada hectare plantado com al-
godao oferece mao-de-obra para uma
pessoa. E uma das atividades que mais
emprega, depois do cafe, proporcionan-
do remuneragao semanal aos trabalhado-
res. Em 95, esse item ficou muito caro.
Ano passado, pagavamos US$ 3,88 por
pessoa a didria. Este ano, estamos pagan-
do RS 6,00, o que significa US$ 7,00.
Como se vé, dobrou. S6 na época da co-
Jheita, o custo de mdo-de-obra represen-
ta 20%. Com a minha produgdo, por
exemplo, de 2.200 quilos, ou 146 arrobas,
considerando que uma pessoa colhe, em
média, quatro arrobas/dia, eu preciso de
36 pessoas/dia. Em 60 hectares, eu pre-
cisaria de 2.199, para a produgdo estima-
da de um dia.

P — E a quantas anda a mecaniza-
¢do da lavoura na sua regido?

R — Existem alguns entraves. Pri-
meiro, o fato de sermos, na maioria, pe-
quenos e médios produtores. Ha também
o problema da declividade do solo, ja que

~ salvar a

a colhedeira s6 trabalha em éreas planas.
Esta se tentando melhorar. H4 comenta-
rios de que serd implantada uma varie-
dade de algoddo que se adapte mais a
colhedeira, além da unido dos produto-
res em adquirir estas maquinas. O que
seria uma vantagem, uma vez que a mao-
de-obra esta cara e de péssima qualida-
de. Ndo se tem conseguido mandar no
que € seu. Quem manda & o boia-fria. Ele
¢ quem decide a maneira de fazer a co-
lheita e o prego que quer receber, e nos
temos que aceitar, porque nao podemos
perder a safra.

A seca ocorrida durante
o plantio acabou
matando o bicudo de fome

giﬁ;,\; Os cultivares utilizados na re-
m corres : igénci
e mercado?pondendo as exigénci-

; R — Aqui, hoje, se planta 100% da
area com o cultivar IAC 20. E a tnica
vaned.ade que temos recomendada pela
pesquisa em nivel de Paran4, e elal?’es-
ponde bem em termos de produtividad
:equmagisc:adedde fibra. Apesar disso ven?

rando suscetivel a uma dE)e
que surgiu no ano pass i B
sa ‘regié'io: a rpurchg-v:rcli’r?f’:l?lczl'it] Ij: ;2:-
?nudfgha:nga ndo identificou as causas da
o verﬁ c:aclllue se sabe, entretanto, € que
L sando perdas na produtivi-
; ua‘rd dounjo lado, também estamos
egadesan 0 @ introdugdo de novas vari-
; parangrgm?‘tldas pela pesquisa, como
N r(’)nf) apar, e a IAC 21, do Insti-
s Sg}ra(:lmruc_o de Campinas. Elas tém
Snost u0 ](I'éals produtivas que as atu-
da,c' q ali agie de fibra melhor e ain-
om tolerdncia a doengas e pragas.
— (]) que se fez até agora, para
0 $ lavouras atacadas pela mur-
doegte 3 e(li::)]etqu-se amostra da planta
i o ammho_u—s_e para testes em
7 loros. Isto foi feito pelo Instituto
agrpnoplco do Parana (Iapar), pela Or-
ganizagdo das Cooperativas do Estado e
pelo Instituto Agrondémico de Campinas
mas ate 0 momento nao se descobriu se:
a anomalia € causada por algum virus ou
se € problemas climatico. Os produtores
por sua vez, ndo tiveram acesso a essas
informagdes, embora a doenga tenha se
espalhado por vérias plantagoes.

P — E com relagio a praga do
bicudo? Foi detectado algum proble-
ma nas plantagdes?

R — O bicudo entrou em nossa re-



gido ha praticamente cinco anos e tem
sido a principal praga e o maior entrave
que temos encontrado na produgdo de
algoddo. Nessa safra, devido a seca que
tivemos em julho, agosto e setembro, € &
geada, a praga retardou sua entrada na
lavoura, e o nivel de dano foi menor.
Agora, nesta fase de colheita, em que
estdo estourando as populagdes de
bicudo, os danos sdo menores porque a
magd da planta ja estd formada, e o inse-
to ndo consegue mais perfura-la. Os ni-
veis de perigo ocorrem em janeiro e fe-
vereiro, quando o bicudo ataca os botdes
florais, que se formam a partir de dezem-
bro. Com a seca ocorrida durante o plan-
tio, a praga entrou em dorméncia € mor-
reu, pois ndo tinha com que se alimentar.
Isso explica a ocorréncia das baixas po-
pulagdes nessa safra.

Hoje, o produtor ndo
consegue competir com o
algoddo internacional

P — Voltando um pouco a conjun-
tura do setor: qual a grande falha,
hoje, em termos.de politica oficial, com
relacdio a cotonicultura?

R — Um dos grandes problemas, sem
divida, é a politica de importago do pro-
duto. O governo importa o produto de
outros paises que oferecem subsidios aos
produtores, enquanto nos, agricultores
brasileiros, estamos custeando a lavoura
somente com nosso dinheiro, sem ne-
nhum subsidio, © que encarece o produ-
to. Por isso, N30 conseguimos competir
com o algoddo internacional.

P — Quanto custa, hoje, cultivar
um hectare de algoddo no noroeste do

Parand?
R — Gasta-se R$ 560,00, incluindo

ai preparo de solo, insumos, colheita e
transporte, Na0 estdo eml?u.tidos, nesse
valor, os gastos com administragéo e o
desgaste com méquinas ¢ implementos.
Com esses itens, considerando a depre-
ciagdo da vida Gtil de um trator a cada 10
mil horas, custard mais 15%. Ou seja: de
R$ 630,00 a R$ 650,00 por hectare.

P — Considerando o aspecto da
valorizagdo da terra na regido, o que
também contribui para o encarecimen-
to do plantio com base em arrenda-
mento, o senhor j4 pensou na possibi-
lidade de investir em outras regides do
Brasil, como a Centro-Oeste? O fato
do valor da terra ser mais baixo influ-

encia nessa decisdo? '
R — Algoddo ¢ a cultura que mais

gosto de plantar. Por isso mesmo, até
penso em sair daqui. Por exemplo: ir para
os cerrados, Goids, Mato Grosso, onde
se tem solos mais favoriveis, sem
declividade, colheita mecanizada, além
de 4reas maiores a custos menores de
arrendamento. Essas seriam algumas das
vantagens que chegamos a discutir com
os colegas cotonicultores. Mas a decisdo
de mudar estd relacionada também com
a politica do setor. S6 pelo valor da terra
ndo valeria a pena mudar a localizagdo
do plantio. E preciso analisar, por outro
lado, os problemas a que me referi ante-
riormente, como a politica governamen-
tal, a importagédo de algoddo subsidiado,
efc.

P — Falando nisto: como vem rea-
gindo o preco do algoddo no mercado
internacional?

R — Nunca esteve tdo aquecido
como agora. Houve queda de safra na
China, no Paquistdo, que sdo os grandes
produtores, por problemas de enchentes
e pragas. Os Estados Unidos, que tive-
ram uma supersafra este ano, venderam
praticamente toda sua produgdo para es-
ses paises. E foi essa quebra que provo-
cou aumento de pre¢os no exterior.

P — E o nosso mercado consumi-
dor?

R — O mercado consumidor brasi-
leiro gira em torno de 850 mil toneladas
de algoddo em pluma, para uma produ-
¢do de 450 mil a 500 mil toneladas.
Estamos, entdo, com um déficit de prati-
camente 50%. Em conseqiiéncia, nossa
produgdo fica toda no Brasil. Logicamen-
te, quando se estd com déficit & que se
deveria aplicar bom pre¢o no produto.
Mas isto ndo esta ocorrendo.

Sem ver metas definidas e
claras, fica dificil
apostar em tecnologia

———

P — Considerando a sua experién-
cia, o senhor aconselharia alguém a

investir no setor?

R — Para acreditar em alguma coisa,
preciso analisar o passado, o momento

atual e o futuro. Se eu avaliar estes trés
aspectos, lembrando o que foi o algodido
hé dois ou trés anos, ndo recomendo seu
plantio. Eu, por exemplo, ndo sei se con-
tinuarei plantando. O momento ¢ dificil.
H4 uma instabilidade econémica no Pais.
N3o se sabe se o Plano Real dari certo.

O agricultor ndo quer
paternalismo, quer preco
justo para seu produto

P — Na sua opinifio, 0 que o agri-
cultor precisa, neste momento, para se
sentir mais estimulado?

R — Como agrénomo e agricultor,
vejo que a agricultura precisa de novos
horizontes. O primeiro ponto para se
acreditar em algo, em se tratando de agri-
cultura, é confiar no governo de seu Pais.
Ver metas definidas e claras, pois é difi-
cil investir em tecnologia, que € um item
que custa caro, se vocé ndo cré que o
governo va cumprir o prometido. Todos
0S anos, vemos 0 governo prometer que
vai liberar milhdes para a agricultura. E
o agricultor, como ndo tem capital de
giro, precisa deste financiamento. Como
o prometido ndo vem, ele investe menos
em tecnologia e, conseqiientemente, pro-
duz menos e obtém um lucro menor. E
preciso, também, criar subsidios para a
nossa atividade. O agricultor ndo quer
paternalismo, quer prego justo para seu
produto. Considerando o prego do ano
passado, pela taxa cambial, o algoddo
deveria custar hoje R$ 8,23 a arroba, mas
estamos vendendo por R$ 6,20. Sou fa-
voravel a um mercado com base na livre
negociagdo. Hoje, precisamos ter produ-
tividade e qualidade. Se um pais produz
com qualidade maior e prego menor,
logicamente que tenho que comprar esse
produto. Mas quando isso comega a pre-
judicar o produtor do meu pais, quem
perde é o proprio pais, a agricultura, a
geragdo de emprego e riquezas. E se o
produtor ndo tem estimulo, € isto que
acontece: 0 governo importa para suprir
0 consumo. :

P — Nédo estaria na hora do
cotonicultor paranaense, que hoje res-
ponde por 50% da produc#io nacional,
se unir para defender seus direitos?

R — Infelizmente, embora sejamos
0s maiores produtores, ndo existe uma
associagdo que lute em nosso favor. Sa-
bemos que, onde ndo hé profissionalismo
néo se chega a lugar nenhum. Tenho que
admitir que, n6s, cotonicultores, estamos
pecando neste sentido. Fal
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A visio do
agribusiness

O pesadissimo fardo da
carga tributaria

q matéria principal desta edigdo
ostra o “ranking” e quem manda
no setor agribusiness brasileiro, um
segmento cada vez mais ativo e
importante na economia do Pais.

A evolugdo que foi feita e continua
sendo feita, nessa drea de atividade,
mostra que a agropecudria tem de ser
mais desenvolvida em termos de
negodcio e menos de patrimdnio.

Custo-beneficio, eficiéncia,
lucratividade, competitividade,
reposicionamento de objetivos,
reengenharia sdo palavrinhas-chaves
que indicam um novo conceito de
busca de melhor aporte tecnolégico,
cujo objetivo final € a obtengdo de
resultados progressivamente mais
promissores.

O poder do cambio

Tudo o que ¢ feito por decreto,
artificialmente, acaba tumultuando,

pois o mercado € vingativo quando
rompe os grilhdes a ele impostos.

O crescimento do ddlar frente ao
real significa perda do poder de fogo
dos cidaddos para viajarem ao
estrangeiro e fazerem suas compras.
Em compensagdo, faz a alegria dos
exportadores e produtores de matérias-
primas, como café, soja, aves, carne
bovina, fumo, couros e vinhos.

Nio tem légica

(Eret;o da terra no Rio Grande do
ul é bem maior do que no Centro-
Oeste. A mio-de-obra também.

O terneiro do Sul, na média, é bem
melhor em qualidade do que o bezerro
do centro do Pais.

No entanto, historicamente, vale
menos.

Tanto assim que, novamente, 0s
engordadores paulistas, como no
passado, j4 estdo acertando compras
antecipadas no Sul do Pais. D4 para
entender?

em o desarranjo da economia

mexicana, nem o ataque
especulativo ao real, ou mesmo a
inconstancia e o eterno fisiologismo
dos congressistas, estdo abalando o
explicito otimismo dos produtores. H&
chordes, no setor? Claro que os ha.
Alguns até que choram racionalmente.
Outros, por pura manha.

Deixando de lado o “coitadismo”,
agora que a inflagdo, ao que tudo faz
parecer, estd domada dentro de um
indice civilizado, o setor rural pode e
deve pressionar o Executivo e
Legislativo por uma carga tributaria
menor.

E um posicionamento inteligente.
Benéfico para o Pais. Para produtores e
consumidores.

Menos inflagdo. Menos sonegagio.
Menos impostos.

E o rumo certo para entrarmos no
Primeiro Mundo.

A.leluia, aleluia!!

ministro da Agricultura, José
duardo Andrade Vieira, anuncia o
fim da Taxa Referencial como
indexador de custos nos préximos
financiamentos agricolas. Desde a
implantagdo do real, esta pagina, assim
como todo o setor rural, por
unanimidade, clamava pela eliminagdo
da TR.
O novo governo foi sensivel e
atendeu.
E uma noticia de primeira grandeza.

Um bom pulo

Dc acordo com as estatisticas
oficiais, a safra de verdo 94/95 deu
um pulo de 7,5% sobre a anterior. Sdo
81 milhdes de toneladas de graos,
contra 74 milhdes de toneladas da safra
passada. Pela confiabilidade dos
nimeros A Granja ndo se
responsabiliza. Mas para quem mantém
reporteres espalhados por todos os
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recantos do Pais, a observagédo do dia-
a-dia mostrou € mostra que os
agricultores brasileiros seguramente
plantaram mais e melhor.
Principalmente, melhor. Esse impulso
na qualidade do ato produtivo, sem
duvida, foi significativo.
Conseqiientemente, d4 para se acreditar
que tenha cravado 7,5% de avango, ou
até mais.

Mostra que o Brasil rural estd em
pleno processo de reengenharia,
buscando a produtividade de ponta, o
manejo moderno, o combate ao
desperdicio. Toda essa revolugdo
silenciosa, significativa, extremamente
produtiva, estd ocorrendo dentro da
fazenda, onde a atividade é
essencialmente privada e, como tal, o
objetivo final € a lucratividade.

Agora, além da porteira, tem
impostos escorchantes, estradas
esburacadas, telefonia e eletrificagdo
rural insuficientes, portos obsoletos €
dominados pelo corporativismo,
financiamento inexistente para
investimento e precdrio (raro e caro)
para o custeio.

Imaginem se o governo ajudasse?
Estariamos, por certo, comemorando a
produgdo de mais de 100 milhdes de
toneladas. De cola erguida. Nédo é
choro nem “coitadismo”. Apenas o
registro de uma realidade incontestavel.

Apesar de todas as limitagdes, ainda
assim, d4 para se pensar que em S3o
Pedro ajudando e o governo
colaborando em seu proprio beneficio,
a safra de verdo 95/96 podera chegar,
realmente, na beirada dos 100 milhGes
de toneladas de grios e oleaginosas.

De que adianta
produzir se ndo temos
onde armazenar?

amos acreditar, entdo, que o campo

ird produzir cerca de 100 milhdes
de toneladas, daqui ha um ano. Ja
imaginaram? Vai ter um enorme
complicador. Onde colocar essa massa
de graos? Aqui, entdo, € bom, desde ja,
por as barbas de molho. O negécio é
prevenir. Pensar em armazenamento, é
claro! E, principalmente, em nivel de
fazenda, para ndo depender de
ninguém. FJ
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Arabe gaticho

“Q criador Flavio Monteiro, do Haras
Sentinela, foi reeleito para a presidéncia
do Nucleo Gaiicho do Cavalo Arabe
(NGCA), em assembléia-geral ocorrida
recentemente, que escolheu também a
nova diretoria para o biénio 95/97, com-
posta por Delmar Jarros, na vice-presi-
déncia, Geraldo Pergher, secretério, e
Ivan dos Santos como tesoureiro.”

Flavio Monteiro

Porto Alegre/RS

Ovelha paulista

“Comunicamos que foi eleita a nova
diretoria da Associagdo Paulista de Cri-
adores de Ovinos (Aspaco), composta
por Rudolf Roosli (presidente de honra),
Francisco Fernandes (presidente), Nami
Calil Abrahdo (1° vice-presidente), Luiz
Santana Zillo (2° vice-presidente), Rui
Marcos Fonseca Grava (1° tesoureiro),
Eduardo Bicas Franco (2° tesoureiro),
Otavio de Almeida Prado Bauer (1° se-
cretario), Roberto Pyles (2° secretario) e
Jorge Dias Aguiar Neto (diretor de even-
tos). O diretor técnico € Edson Ramos
de Siqueira.”

Francisco Fernandes
Sdo Manuel/SP

Para pior

“Gostaria de colocar algumas idéias
a respeito das opinides do ministro da
Agricultura, publicadas na edigdo de fe-
vereiro, e sobre as declaragdes do presi-
dente, assim como a atual situagdo dos
agricultores com o novo plano. Os pro-
dutores ainda ndo se deram conta, mas
pelo que se viu até agora com o novo pla-
no a coisa mudou muito. Para pior! Eu
ndo vejo nenhuma explicagdo palpavel
que mostre esta grande procura por ma-
quinas agricolas através do Finame Ru-
ral. Quero ver a chiadeira para pagar as
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prestagdes com este prego da soja. O go-
verno, como os anteriores, vem falando
a mesma coisa: pregos minimos garanti-
dos, juros baixos, equivaléncia-produto,
tudo mentira, tudo campanha politica. Os
vendedores de méquinas estdo sorriden-
tes, venderam bem e fizeram os célculos
em cima da perna, enquanto o agricultor
acreditou; sdo meio analfabetos, ndo en-
tendem das tramas do governo e do sis-
tema bancario. Trator valendo uma for-
tuna, juros reais, com a TR vivinha e 0s
bobos pagando. Mas ndo falaram que ia
cair? Vai cair o cabelo do agricultor para
pagé-la... O ministro da Agricultura ndo
pode ser banqueiro, e sim ter doutorado
em Agronomia... S6 sei de uma coisa: os
agricultores estio colhendo safras cada
vez maiores, e o lucro esta cada vez me-
nor. Isso é real.”

Francisco Celson Gubert
Eugénio de Castro/RS

“Desejo fazer coro com todos que
se sentem premiados com a revista
A Granja nas comemoragdes dos seus
50 anos de proficua existéncia. Ela enri-
quece, estimula, orienta, d4 dnimo e es-
perangas ao homem do campo.”

Elias Medeiros
Associagdo Com. e Agropec. de
Alto Jequitibd/MG

“Na condigdo de antigo leitor desta
prestigiada revista, ndo poderia me fur-
tar de parabenizi-los pelos 50 anos de
atividade jornalistica. Tdo relevante data
s6 vem a acrescentar a agropecuéria bra-
sileira, um segmento tdo castigado pelos
altos juros como esquecido pelos nossos
governantes.

Rui Alberto Dias
Campinas/Sp

“A Administragdo Publica Municipal
de Carlos Barbosa parabeniza a revista
A Granja pelo transcurso do 50° anjver-
sario de sua fundagdo.”

Fernando Xavier da Silva
Prefeito municipal de
Carlos Barbosa/RS

“Cumprimento a revista por seu cin-
qiientendrio. A propoésito, lembro-me que
li, no frontispicio de uma velha casa co-
mercial do Recife: ‘Ser antigo e respei-
tavel é coisa em si de pouca importin-
cia, mas ir envelhecendo no tempo e sem-
pre rejuvenescendo em utilidades é fa-
zer jus a uma grande heranga’. Isto é
A Granja. Foi-me uma grata surpresa e
muita honra ver meu nome como cola-
borador numa das edi¢des do ano de
1963. Sem mais, votos de outros ‘50’ para
a publicagdo e cumprimentos a seus com-
petentes editores.”

Severino Collares
Bagé/RS

Motorista quer trabalho

“Procuro trabalho de motorista em
fazenda de qualquer regiio do RS ou
mesmo em outros Estados. Sei dirigir
caminhio, automével, retroescavadeira e
tratores em geral. Tenho 25 anos, soltei-
ro, ndo fumo e ndo bebo. Para contatos,
favor escrever para Rua Marica, 150,
Bairro Fatima, CEP 92200-550, Canoas/
RS, ou telefonar para (051) 476-46206.”

Luis Enrique de Souza
Canoas/RS

0 peixe contra-ataca

“Pela segunda vez, em menos de um
ano, venho pedir a esta redagdo que pu-
blique matérias sobre criagdo de peixes.
Néo ¢é possivel deixar de lado um setor
tdo rico e cheio de possibilidades como
esse, principalmente num pais entrecor-
tado de rios e lagoas. Aproveito a opor-
tunidade para pedir as autoridades fede-
rais a criagdo de um plano de fomento a
piscicultura, definindo atribuigdes e com-
peténcias para transporte, armazena-
mento, pesquisa biolégica e financiamen-
to da produgdo, principalmente subsidi-
ando os pequenos produtores. Vamos dar
mais atengdo a essa proteina nobre e ba-
rata que brota de nossas fontes.”

Carlos Arthur Possetto
Belo Horizonte/MG
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- Vendemos mudas

“Onde adquirir mudas
de macadimia em S&o
Paulo?”

Maridngela Nunes
Lins/SP

E — Sugerimos que
A a leitora procure
o viveiro da Usina Santa
Adelaide, em Dois Corre-

gos/SP, com Pedro ou

Elenice, através do telefo-
ne (0146) 25-1144. A em-
presa possui o terceiro
maior plantio de noz-maca-
ddmia do Estado e o quar-
to do Pais, com mais de 55
mil pés, e seu viveiro costu-
ma fornecer mudas para
produtores de todo o Bra-
sil.

Guerra ao carrapato

“Tenho uma propriedade
na fronteira com o Brasil,
onde crio gado geral, e estou
com um problema: os solos ja
estdo completamente infesta-
dos de carrapatos. Como me
livrar desse parasita, uma vez
que, mesmo deixando os
potreiros em pousio de seis a
oito meses, a praga continua
infestando a 4rea e o rebanho?
Cabe esclarecer que a vizi-
nhanga ndo pratica nenhum
tipo de controle do carrapato.”

Anténio Lisboa
Artigas/Uruguai

—E praticamente im-
possivel a reinfesta-
¢do do campo apds tanto tem-
po de pousio, pois o carrapa-
to possui um ciclo de vida de,

no mdximo, 120 dias no ve-
rdo. Por esse motivo, acha-
mos que seu relato ndo foi
bem preciso. Recomendamos
buscar a assessoria de um
técnico da regido, que pode-
ra verificar o que estd ocor-
rendo, de fato, em sua fazen-
da. Nossos arquivos apontam
ainda dois especialistas em
carrapatos que tém condigoes
de lhe ajudar: em Santana do
Livramento, perto de Quarai,
ha o veterindrio José Antonio
Correia, que pode ser
contatado pelo fone (055)
242-1472; em Porto Alegre, o
professor da UFRGS Jodo
Carlos Gonzales, no departa-
mento de entomozooses, bas-
tando discar para (051) 339-
2086.

Sapo no ultraleve

“Nos ultimos tempos, te-
nho observado que um gran-
de nimero de sapos vem se
alojando dentro de meu
ultraleve, embora o equipa-
mento esteja bem abrigado no
hangar. J4 tentei de tudo para
afugenta-los. Um dos maiores
prejuizos é a oxidagdo das pe-
¢as metélicas do aparelho, apa-
rentemente provocada pela
urina dos sapos. O que fazer?”

Itajaf Martins da Costa
Sdo Sepé/RS

— O caso, além de

inusitado, parece ser
de dificil resolugdo, conforme
explica o professor Albano
Schwarzbold, do Programa
de Pés-Graduagdo em Ecolo-
gia da UFRGS. Segundo ele,
ha inumeras hipoteses para a
situagdo, todas relacionadas
a algum tipo de desequilibrio
ambiental, como o aumento
de dreas imidas e/ou diminui-
¢do de predadores naturais do
sapo. Por um lado, diz
Schwarzbold, mais dreas umi-
das favorecem o crescimento
da populagdo de insetos, a co-
mida do sapo. Depois, pode
estar diminuindo a populagdo
de peixes, que disputam ali-
mentagdo com os girinos (fi-
lhotes do sapo). Ao mesmo
tempo, os predadores (gavi-
des e cobras) devem estar de-
saparecendo da regido, pos-
sivelmente perseguidos pelo
homem. Outra hipdtese: pis-
tas de decolagem aterradas fi-
cam mais altas que os terre-
nos alagadigos em volta e
atraem cupins. Atrds dos cu-
pins vém os sapos. O fato de
eles se instalarem no ultraleve
pode ser decorrente do calor
do motor, que atrai insetos, ou
até dos lubrificantes usados
nos componentes mecdnicos
do avido. E famoso o caso das
formigas que fazem ninho
dentro de videocassetes, atra-
idas pelo lubrificante e pelo
calor. Para amenizar o pro-

blema, o pesquisador reco-
menda que as partes do avido
que ddo acesso aos compo-
nentes internos (furos de ven-
tilagdo, por exemplo) sejam
tapadas com plastico ou
pano, apds o véo. E ndo deve
ser utilizado nenhum tipo de
veneno, pois isso podera
contribuir para reduzir ainda
mais a quantidade e diversi-
dade de predadores. Para mais
detalhes, e possivel contatar o
pesquisador através dos fones
(051) 228-1633 ou 336-9822,
ramais 6771 e 6774.

Disputa pela
terra

“Tenho o direito de posse
de uma érea rural em que
planto citros ha quatro anos.
Ha pouco tempo, porém, fui
surpreendido pela informagao
de que minha area — e toda
regido em volta — serd trans-
formada num loteamento por
uma grande firma. Infeliz-
mente, ndo poderei adquirir a
area, pois seu valor, arbitrado
pela empresa, fica além da
minha capacidade. Como
devo proceder para ter meus
direitos assegurados?”

José Schneider
Sdo Sebastidgo do Cal/RS

m— O advogado Luis
Fernando Bocorny
Alfama, especializado na le-
gislagdo de imdveis rurais,
lembra que, se a drea estd
sendo explorada em regime
de parceira ou arrendamen-
to, ndo ha como requerer di-
reito sobre ela. O leitor so
pode requerer usucapido es-
pecial, diz ele, se a posse for
considerada mansa e pacifi-
ca por mais de cinco anos,
sem nenhum tipo de contesta-
¢do judicial. O escritorio de
Alfama fica na Rua Gomes
Jardim, 392, Bairro Santana,
CEP 90620-130, em Porto
Alegre/RS, e o telefone é (051)
223-2834.
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Ainda a reforma agraria

te e cole as matérias num album,
acaba fazendo com que o sujeito se repi-
ta. Ainda outro dia, o excelente Jomar de
Freitas Martins telefonou-me dg Porto
Alegre, para dizer que repeti o titulo de
uma cronica. Passando uma vista d’olhos
nos Gltimos nimeros de A Granja, cons-
tatei que estou muito “ecolégico . Mu-
demos de assunto, para falar de reforma
a.

agl-z(ijnl;\res.identna Fernando Henrique ndo
se esqueceu de incluir, em seu programa
de governo, uma reforma agraria, coma
previsﬁo do assentamento de ndo sei
quantas familias. Tudo bem, tudo muito
bonito, mas cabe uma pergunta: por que
ndo cuidar das familias que ja estdo as-

tadas?
SenNossa\ pequena proprie:dade rural fica
numa regido de minifindios, onde exis-
tem centenas (ou seriam milhares?) de
familias assentadas ha décadas, sem qual-
quer tipo de assisténcia, sem qualquer
estimulo, sem luz, sem escolas,_ sem con-
tar, sequer, Com O recurso basico de es-
tradas transitdveis. Ja nem digo das es-
tradas para o escoamento da produgao,
mas estradas que permitam ao pequeno
proprietério rural o elementar direito d?
ir e vir. Alids, parece que este direito €
constitucional... _

Acompanhei de perto uma tentativa
de reforma agréria feita na Baixada
Fluminense, a exatos 50 quilometros do
Rio de Janeiro, entdo Capital Federal.
Drenaram-se milhares de terras razoé-
veis, abriram-se estradas, demarcaram-
se lotes de 10 a 30 hectares, com a previ-
sio da constitui¢do de cooperativas, pa-
trulhas agricolas para trabalhar a pregos
subsidiados € assisténcia técnica gratui-

fato de ndo contar com os servi-
¢os de uma secretaria, que recor-

" Em alguns dos lotes, construiram-se
casas de alvenaria, de tamanho rgzoével,
para que as familias assentadas tivessem
onde morar. Na teoria, o plano era per-

feito. .
Sementes, mudas, maquinas para tra-

balhar a pregos subsidiados. Agronomo
de plantdo, pago pelo governo. Distan-
cia razodvel da Capital Federal. Terras,
digamos, razodveis, planas, inteiramen-
te mecanizaveis.
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A confusio comegou pelo critério de
distribuicdo dos lotes. Adotou-se, no
principio, a sele¢do paternalista, para pro-
tegdo dos desvalidos. O candidato preci-
sava apresentar “atestado de pobreza”,
que no Brasil ndo ¢ dificil de obter, tan-
tos sdo 0s nossos pobres de fato e de di-
reito.

Recebendo os lotes, a familia planta-
va em redor da casa meia diizia de man-
gueiras, e uns tantos coqueiros, antes de
sair cagando emprego pelas redondezas.
Ou, entdo, os “agricultores” deixavam-
se ficar deitados nas redes, que armavam
a sombra das mangueiras.

Outro critério, concomitante com o de
pobreza, foi o da distribui¢do dos lotes
aos ex-pracinhas da FEB. Ora, quem foi
que disse que um ex-pracinha quer plan-
tar couves? A condigio de ex-combatente
serviu apenas para o cidaddo obter os
lotes, que repassou a terceiros. Os 10
hectares que consegui, para instalar uma
granja de galinhas, foram comprados a
um ex-pracinha. Comprados em moeda
corrente no Pais.

Logo em seguida, o critério de pobre-
za deu lugar a um outro, diametralmente
oposto: o candidato precisava provar que
tinha condigdes financeiras para desen-
volver no lote um projeto agropecuério.
Foi a vez dos gerentes de bancos, dos
militares de alta patente: o que tinha de
general, e coronel, e gerente de banco
fazendo agricultura, ndo estava no gibi.
Deram todos, ou quase todos, com os
burros n’4dgua.

As maéquinas da patrulha agricola,
operadas por funcionarios piblicos,
quando ndo estavam quebradas, aguar-
dando as pegas que nunca chegavam,
estavam numa lista de espera de cente-
nas de candidatos. E o agronomo passa-

va o dia inteiro, no escritério, sem ser
procurado pelos “agricultores”. S6 os ja-

poneses, produtores de horti, o procura-
vam, para tomar conselhos técnicos. Mag
reforma agraria com japonés e chinés &
outro departamento. Além dos Jjaponeses

s6 um brasileiro, um unico, tinha o cuj.
dado de consultar o agrénomo: este ami-
go que lhes fala. Os demais se conside-
ravam muito mais técnicos do que o agrd-
nomo, alids um excelente profissional

Com o tempo, acontecey o inevitévél‘
os lotes foram reagrupados em
fazendinhas, de 60, 80, 150 hectarem
compmdu pelos fazendeirog proﬁssis,
nais, ou pelqs miliondrios da cidade ?f;
regido permite lotagdes espantosas
areas turfosas plantadas com ca 11‘1 e
angola. Nem digo quantas cabegas > ;rrl;
nao passar por mentiroso, Mas pern;iFe
sobretudo_ quando hji suplementacj =
cocho, pois o angola, como alirne?ltg 3o
exclusiva, muito verde, excessivam e
aquoso, acaba fazendo com que o e
esgote sua capacidade diaria de o
capim, sem obter a matéria seca 1? oes.
saria. Dai o gado feio e peludg ue e
nas baixadas turfosas, pastando% e
de capim-angola. T

Toda esta conversa aj i
bre uma reforma agraria dlo;1 :n%;r;l% écf.,o-
seus desdobramentos pelas décadas s
guintes. Mas tenho exemplo mais re o
te, de uma “reforma” que vi no N(;Z?-
Grosso, ano passado, quando andej via(3
jando a servigo de um grupo estrangeiro

Terras de primeira: roxas ou quase-
Mata exuberante. Estradas ’de acesso.
Aguadas. Tudo bonitinho. Lotes de 30,
50 e 100 hectares, demarcados por uma
empresa colonizadora, que os vendeu a
agricultores profissionais; isto & gente
que tinha experiéncia agropastor,il, dis-
posigdo para pegar no pesado e com di-
nheiro para comprar as glebas da coloni-
zadora.

Agora € que vem a melhor: uma das
fazendas, que fui avaliar para o grupo
estrangeiro, tinha exatos 260 titulos de
propriedade. Em outras palavras: era re-
sultado do remembramento de 260 glebas
de 30, 50 e 100 hectares de terras de pri-
meira, mecanizéaveis, adquiridas por agri-
cultores profissionais.

Resta saber como ser4 a reforma agré-
ria tucano-sorbonnard do nosso belo
Fernando Henrique.
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acumulo de residuos s6lidos, um ve-
lIho problema das fibricas de celu-
lose, parece estar perto do fim, com o pro-
jeto pioneiro que a Celulose Nipo-Brasi-
leira (Cenibra) estd instalando na sua
unidade de Belo Oriente/MG. Neste més,
a empresa conclui a construgdo de um
minhocério do tamanho de um campo de
_futebol, com os anelideos alimentando-
se de casca suja de eucalipto, lodo biol6-
gico, rejeitos do leito de secagem, gritz
(residuo da calcificagdo) e cinzas. Con-
forme o coordenador do programa, Omar
José Vale do Amaral, as minhocas vao
transformar subprodutos que representa-
vam um problema ambiental em 1.200
toneladas mensais de adubo orgénico. O
adubo vai ser usado nos viveiros de mu-
das, em florestas ou até ser vendido. As
minhocas, num volume de 5.000 quilos,
foram fornecidas pelo criador Paulo Pas-
tor, de Manga, no norte mineiro, e, com
a rapida reprodugdo, devem somar mais
de 20.000 quilos de vermes em pouco
tempo. “Com o processo, ganhamos na
transformagdo de lixo em adubo e eco-
nomizamos no transporte dos residuos
para o aterro industrial”, explicou Ama-
ral, entusiasmado.

E café de primeira

pequena cidade de Patrocinio, no

cerrado mineiro, entrou definitiva-
mente no mapa ao receber, faz pouco
tempo, o invejavel titulo de “Produtora
do Melhor Café do Mundo”. A disti¢do
foi concedida pela torrefadora Illycaf€,
de Trieste Itélia, que ha quatro anos vem
promovendo um concurso internacional
premiando a qualidade do grdo. E ha qua-
tro anos destina o prémio a cafeicultores
da regido de Patrocinio. A razdo para o
mérito, explica o diretor da Associagdo
Regional dos Cafeicultores (Acarpa),
Francisco Carlos Mescua, € o expressi-
vo investimento em qualidade, que os
2.062 sécios vém orientando a seus ca-
fezais. Segundo ele, o arabica de Patro-
cinio é colhido maduro, no momento cer-
to; é tratado com esmero, na lavoura; e
recebe toda a atengdo na hora da seca-
gem. Esse esfor¢o de qualidade se tra-
duz em numeros. Enquanto a saca varia
de R$ 140 aR$ 150 no Parané e Sdo Pau-
lo, e em torno de R$ 160 no restante de
Minas, os socios da Acarpa tém comer-
cializado a R$ 185 a saca, direto para a
Alemanha, Japdo, Itilia e Estados Uni-
dos, através de uma cooperativa fechada
(s6 admite patrocinense).

Javali ta na moda

javali continua sendo assunto
obrigatério nas rodas de produto-
res rurais-cagadores. Com a liberagdo da
caga e a obrigatoriedade dos cursos e a
emogdo que esse tipo de caga promete, o
interesse se torna cada vez maior. Assim
como o interesse, as historias sobre as ca-
¢adas sfo cada vez mais ricas. Alguns
guias de caga, com certa experiéncia no
assunto, afirmam, que como qualquer
animal, o javali se assusta com a presen-
¢a humana e s ataca no caso de se sentir
acuado. Outros cagadores insistem em
dizer que ja foram atacados vérias vezes
pelo animal. i
O ex-guia de caga e hoje dedicado a
pesca, Alvaro Mouawad, é responséavel
pelos cursos de caga ao javali, mas afir-
ma que sente muita dificuldade em ex-
plicar detalhes para pessoas que nunca
viram o animal, mas afirmam a todo ins-
tante: “j4 vimos as pegadas”. Nessas oca-

sides, Mouawad d4 dicas, como cagar
sempre com uma 12 boletdo ou bunker,
sempre acompanhado de bons cachorros
(mais de dois). O ex-guia participa de
cursos no Rio Grande do Sul € em Sio
Paulo, onde se concentram os cagadores
do Pais. De qualquer forma, segundo o
presidente da Associagdo Brasileira de
Caga, Ricardo Freire, a pratica da caga
ainda continua sendo privilégio de pou-
cos. “E mais em conta fazer um saféri na
Africa, que atualmente est4 na casa dos
US$ 5 mil, pois s6 entre licengas e cur-
sos, 0 cagador brasileiro gasta em torno
de R$ 1.000 reais, fora as despesas com
a propria cagada.

A carrocinha voltou

Constituigdo “cidada”, de 1988, dei-

xou o Pais de pernas para o ar. De-
pois que muitas atribui¢des sairam da
esfera federal e passaram para a algada
dos Estados e municipios, parece que se
criou um “buraco negro” na fiscalizagio
da produgdo primaria. Uma das grande
vitimas desta transi¢do foi o setor leitei-
ro em Minas Gerais. Segundo o diretor-
executivo da Organizagdo das Coopera-
tivas daquele Estado, José Geraldo An-
drade Leite, cerca de 40% do leite que
circula no mercado € pirata; ou seja, ndo
paga impostos e nem sofre uma fiscali-
zagdo sanitdria. Em Sete Lagoas, por
exemplo, enquanto a cooperativa local
distribui 6.000 litros de leite pasteuriza-
do, o produto clandestino (que pode ter
brucelose e tuberculose) chega a 20.000
litros. Outro “culpado” por essa situagéo,
conforme José Geraldo, seria a miniu-
sina, uma mania que ja se espalhou pelo
Pais e que vem competindo forte com os
grandes conglomerados.
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Os leitores pediram e vio levar.
A partir de agora, vamos mostrar um pouco
0 lado econdmico que nasce da
producdo primdria.
Ou seja, um balango daqueles setores e

empresas-lideres que comandam

este vasto complexo que jd detém
quase 40% do PI

Milton Wells

la de todos os tempos, o agribusiness

brasileiro encerrou o ano passado
com uma colegdo de recordes. Para co-
megar, apenas os produtos agropecuarios
garantiram ao Pais um total de exporta-
¢des de US$ 13,2 bilhdes, um ganho de
USS$ 3 bilhdes em relagdo a 1993. Desse
montante, apenas dois produtos — soja
e café — responderam por 50% dos em-
barques do setor. S6 o complexo soja
obteve o melhor desempenho de todos
os tempos, ao exportar US$ 4,1 bilhdes.
Café em gréo e soluvel atingiram a soma
de USS$ 2,56 bilhdes, ante US$ 1,28 bi-
lhdo de 1993.

A safra 94, que superou em 4,75% a
histérica produgdo de 1989, de 71,8 mi-
lhdes, serviu também para alavancar ou-
tros segmentos que fazem parte da ca-
deia do agribusiness, responsével por
35% do Produto Interno Bruto (PIB) bra-
sileiro.

Depois de duas safras com pregos em
recuperagdo, os capitalizados produtores
foram as compras de insumos, como h4
muito tempo ndo acontecia. Resultado:
além de insumos tradicionais, novas are-
as foram surpreendidas com a forte de-
manda, postergando algumas entregas
para o ano novo. No segmento de trato-
res, por exemplo, fazia 20 anos que as
indistrias ndo se deparavam com tama-
nho interesse. Assim foi também nas are-
as de implementos, silos, secadores e pro-
dutos para irrigagéo.

Impulsionado pela maior safra agrico-

A introdugdo da nova moeda, o real,
trouxe de inicio alguma cautela entre os
agricultores, em fungdo das altas taxas
de juro, cujo indexador, a Taxa Referen-
cial (TR), foi mantido, mesmo depois do
plano de estabilizagdo da economia.

Mas logo ap6s o inicio da vigéncia
do real (agosto/94), as compras explodi-
ram, revelando alguns gargalos em seg-
mentos que ndo puderam atender aos
pedidos em prazos inferiores a 60 dias.

Pioneirismo— Esse “boom” do agri-
business, apesar da ajuda do real, ja era
previsto pelos experts que colaboram
com A Granja. Foi aqui, alias, que o ter-
mo agribusiness ficou conhecido na mi-
dia nacional, mais precisamente na edi-
¢do de julho de 89. Na ocasido, o artigo
avaliava o potencial de mercado dos Ti-
gres Asiaticos.

De 14 para ca, os agroempresarios fo-
ram se especializando, se profissionali-
zando e apostando na sua atividade com
mais vigor e determinagdo, resultando em
safras mais abundantes, melhores e para
mercados diversificados. O agribusiness,
como um todo, € tdo rico e variado quan-
to pulverizado.

Por isso, embora seja dificil mapear
com precisdo cada um dos seus
subsetores, a redagdo foi a campo e ou-
viu as liderangas mais expressivas, para
mostrar a forga de toda esta cadeia pro-
dutiva, que nasce na terra e termina na
mesa do consumidor.
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Foi recorde em cima
de recorde

A forte demanda da China contribuiu,
no ano passado, para o Brasil duplicar
suas exportagdes de 6leo de soja, resul-
tando num total de 1,5 milhdo de tonela-
das, com montante global equivalente a
US$ 800 milhdes, o que representou uma
elevagdo de 160% sobre o ano anterior.
Apenas o mercado chinés comprou 830
mil toneladas. “Para ndo perder a oportu-
nidade de ser o principal fornecedor da
China em 94, tivemos de importar 6leo
do Paraguai e da Argentina, além de graos
dos Estados Unidos, a fim de suprir o au-
mento do consumo no mercado interno”,
informou Raul Paulo Costa, presidente-
executivo da Associagdo Brasileira das
Industrias de Oleos Vegetais (Abiove).

Conforme Costa, 0 aumento nas com-
pras da China foi provocado pela forte de-
manda da populagdo por alimentos, pela
quebra de sua safra de soja e por uma ofer-
ta menor de 6leo de palma. Para o ano
comercial 95/96, que comega em feverei-
ro e se estende até janeiro de 96, o setor
espera que a China volte a comprar do
Brasil pelo menos cerca de 500 mil tone-
ladas de 6leo de soja. “E uma quantidade
excelente, que abre um novo mercado para
o Pais”, afirma Nelson Mamede, diretor
da divisdo de grios e derivados do Grupo
Sadia.

Em 1994, o Brasil apresentou recor-
des nacionais no complexo soja. Produzi-
ram-se aproximadamente 25 milhdes de
toneladas de soja em grdos, dos quais 5,5
milhdes foram exportados. O esmagamen-
to de soja foi de 18,6 milhdes de tonela-
das, e as exportagdes de farelo (10,5 mi-
lhdes) e 6leo (1,5 milhdo) foram recordes
mundiais. As receitas com exportagdo
chegaram a US$ 4 bilhdes.

No ano passado, a drea plantada foi

Schurmann: de olho na margarina

de 11,5 milhdes de hectares e, para 95,
espera-se um total de 11,3 milhdes de hec-
tares, mas com produtividade maior. Em
94, esta ficou em aproximadamente 2.183
quilos por hectare e, nesta safra, a expec-

tativa € chegar em torno de 2.214 quilos ,

por hectare. Em 1989, a produtividade
havia atingido 1.937kg/ha, sendo entio a
melhor de todas. A partir de 92, ultrapas-
sou a 2.000kg/ha, tendo se mantido sem-
pre acima dessa faixa e de forma cres-
cente: 2.027, em 92, e 2.150, em 93. A
soja estd em ascensdo no Mato Grosso,
Mato Grosso do Sul e Goi4s. O Rio Gran-
de do Sul, porém, com 5,9 milhdes de to-
neladas, continua sendo o maior produtor
do Brasil, seguido pelo Mato Grosso, que
ultrapassou o Parana na safra anterior. No
global, o Parané chegou a 5,2 milhdes de
toneladas, e o Mato Grosso, 5,4 milhges.

Para 95, a Abiove prevé uma conjun-
tura semelhante & de 94, para o setor, com
uma pequena diminuigo da 4rea planta-
da, principalmente no Rio Grande do Sul.
Isso, no entanto, ndo devera afetar a pro-
dugdo, ja que é esperado um aumento na
produtividade em torno de 2.183 quilos/
ha. A tendéncia de pregos é de queda —
no ano passado chegaram a US$ 250 a
tonelada em junho, caindo para US$ 207
em novembro —
principalmente com
relagdo ao grio e ao
farelo, ja que a safra
americana foi recorde
em 94. Relativamen-
te ao 6leo de soja, a
Abiove julga dificil
uma previsdo. “Ape-

Volure
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sar de acharmos que
a China continuara
comprando muito,

291 20608 ndo se espera em 95
o 3,088 uma repeti¢do das ex-
& ot portagdes de 94. No
entanto, também nio

Fone: Abiove - S€ acredita em gran-

de queda nos embarques”, diz Raul Cos-
ta.

A lider Ceval faturou alto e
aposta tudo no mercado
interno

O setor de soja e 6leo vegetais € o car-
ro-chefe da Ceval Alimentos, de Gaspar/
SC, com 47,5% das vendas totais, de US$
2,1 bilhdes em 94, em relagdo a US$ 1,3
bilhdo de 93. Até meados da década de
80, pelo menos 90% de seus produtos do
complexo soja eram exportados, 0 que se
alterou nos anos seguintes. Hoje, 60% dos
negocios no segmento sdo feitos no mer-
cado interno. Em 94, a empresa teve um
incremento de 23,6% no volume de soja
processado, que atingiu 3,7 milhdes de
toneladas, resultando em 2,9 milhdes de
toneladas de farelo e 714 mil toneladds
de 6leo bruto. Somente a Divisdo de Pro-
dutos Industriais, responsavel pelo esma-
gamento, processamento, refino € venda
da soja, faturou US$ 1,18 bilhdo, a sa-
ber: 6leo bruto, US$ 264,4 milhdes;
farelo/pellets, US$ 635,7 milhdes; sojaem
grdos, US$ 98,3 milhdes; outros, US$
20,5 milhdes.

Durante o exercicio de 1994, a Ceval
Alimentos investiu cerca de US$ 30 mi-
lh&es, dos quais US$ 8 milhdes na Divi-
sdo de Produtos Industriais, US$ 7 mi-
lhdes na Divisdo de Produtos de Consu-
mo e US$ 15 milhdes na Divisdo de Car-
nes. A médio prazo, em trés anos, a com-
panhia planeja investir o equivalente a
US$ 117 milhdes, com US$ 50 milhdes
reservados para 1995. Desse montante, a
Divisdo de Carnes vai receber a maior
fatia (US$ 27 milhdes), e a de produtos
de consumo, a menor (US$ 8 milhdes).

Conforme Vilmar Schurmann, diretor-
geral da Ceval, a empresa devera dar én-
fase ao mercado interno, em 95. No setor
de camnes, por exemplo, ela esta trabalhan-
do com todas as unidades a plena capaci-
dade, ante uma ociosidade média de 30%
nos ultimos anos. A Ceval tem, hoje, ca-
pacidade para processar 10 mil toneladas
de carne, mas pretende atingir 18 mil to-
neladas nos préximos trés anos. O resul-
tado disso ser4 a duplicagdo do fatura-
mento nesse setor, o qual é, hoje, de US$
500 milhdes.

Também a fabrica de margarina, em
Gaspar, devera ser ampliada, para que a
empresa possa elevar sua participagdo no
mercado nacional dos atuais 11% para
15%. Hoje, a Ceval Alimentos opera com
11 plantas para a industrializagdo de
grdos, 7 para o refino de 0Oleos, 1 para a
produgdo de margarinas e vegetais, 81
silos proprios e 8 unidades que abatem €
industrializam carnes.



98 A TREVO SO PREPAROU O TERRENO. <
QUEM GANHOU FOI O AGRICULTOR.

—

ESCALA

A Adubos Trevo acaba de ganhar o Top de Marketing no Agribusiness da ADVB por
fornecer uma matéria-prima de alta qualidade para os seus clientes: a informagdao. Com a
implantacao do Programa Supervisor 2000, a Trevo agora leva até os produtores rurais
toda a informacdo que acumulou em 65 anos de trabalho. Munidos de notebooks,
microcomputadores portateis de dltima geragcao, os profissionais de campo da Trevo
colocam os clientes frente a frente com os dados que precisam para atingir a melhor
fertilizacdo das suas lavouras. E essa preocupagdo constante com os resultados dos
clientes que faz da Trevo a lider absoluta no mercado brasileiro de fertilizantes.




NOSSA ESTRATEGIA
PARA O FUTURO
E COPIA FIEL DA
LEI DA NATUREZA.

PLANTAMOS HOIE,

GOLHEMOS AMANHA.

‘ AQUI A GENTE PLANTA

SONDER

AEPLERINIEBER

FONES:
NES: Panambi (055) 375-2322 « Porto Alegre (051) 341-1044 o Cascavel (045) 225-1099 » S&o Paulo (011) 825-7433 o Campo Grande (067) 742-3013 » Cuiabé (065) 627-1087

Nossos equipamentos sdo dotados de
tecnologia que proporciona maior econo-
mia de combustivel e energia. Nossos
projetos sdo especificos para cada ne-
cessidade e as instalagdes podem ser
fornecidas completas, pelo regime “‘turn-
key”. Nossas equipes encontram-se
estrategicamente localizadas para ven-
das, assisténcia técnica, pecgas originais
de reposi¢cao e manutencao preventiva.

|aqui A GENTE coLHE.

Mais do que um nome, uma marca de lide-
ranca no mercado de equipamentos e ins-
talacdes para armazenagem, conservacao,
transporte, beneficiamento e industrializa-
¢ao de graneéis sdlidos. Mais do que uma
estratégia de acdo, uma vanguarda no res-
peito total ao Cliente e & sua produg&o.

SUA SAFRA MERECE ESTA MARCA

1925 1995
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TRATORES

Nunca se vendeu tanto
na década

Quase 20 anos depois de ter estabele-
cido seu maior recorde de vendas no Pais
—em 1976, com um total de 63.776 uni-
dades — a industria nacional de tratores
comega a se deparar com uma nova reali-
dade no campo. Ha perspectivas anima-
doras para o setor, que, em 1992, chegou
ao fundo do pogo, com apenas 12.054
madquinas, um efeito retardado do Plano
Collor, deflagrado em 1990, que restrin-
giu o Finame Agricola, a tinica linha de
crédito existente no setor de maquinas e
implementos agricolas.

Apds uma pequena recuperagdo em
1993, quando foi contabilizada a venda
de 21.885 maquinas, em 1994 os fabri-
cantes chegaram muito perto das 40 mil
unidades, o que ndo acontecia desde 1987.
“Tivemos o melhor ano dos tltimos tem-
pos”, confirma Nestor Stapassoli, diretor
de vendas da Iochpe-Maxion, de Canoas/
RS, lider do segmento ha 32 anos conse-
cutivos.

A justificativa para essa recuperagdo
¢ uninime entre os fabricantes: induzidos
pela elevagdo dos pregos das commo-
dities, em nivel internacional, os produ-
tores retomaram os investimentos. Isso foi
facilitado pela disponibilidade de crédi-
to, via Finame Agricola, que no ano pas-
sado reservou para os produtores US$ 840
milhdes, montante 59% superior a 93. O
Plano Real e o recuo da inflagdo comple-
taram o quadro. Alids, o sucesso do real
chegou a provocar algo que nio aconte-
cia ha muito tempo no segmento de trato-
res: faltaram maquinas, e o agricultor foi
obrigado a esperar até que a produgdo das
fabricas normalizasse a oferta.

O ano de 1994 também foi marcado
pela modernizagdo dos modelos de trato-
res, uma medida adotada pelos fabrican-
tes, em razdo do alto grau de exigéncia
do produtor rural. Resultado: a concor-
réncia se acentuou, provocando maior
ousadia das empresas. Um exemplo: so-
mente um ano depois de ter sido intro-
duzida pelos grandes grupos — a ameri-
cana John Deere e a Massey Ferguson
francesa — a eletronica embarcada (in-
formatizagdo a bordo) chegou ao Brasil
por meio dos tratores da lochpe-Maxion.

Essas e outras inovagdes seguem a ten-
déncia do mercado, que ¢ de produzir
madquinas para os grandes produtores, que
necessitam de produtos de maior potén-
cia, capazes de trabalhar sem interrup-
¢des, mesmo em condigdes climaticas
adversas. “O agribusiness € todo um con-

junto de elementos voltados para a maior

produtividade da lavoura”, diz Nestor
Stapassoli. “Esse mercado é formado pe-
los grandes produtores, que absorvem
mais de 50% das vendas de tratores no
Pais. Por isso, nada mais natural do que
voltar a produgdo para quem apresenta
maior procura”, acrescenta.

“Os grandes produtores buscam ma-
quinas mais adequadas as suas necessi-
dades: melhor produtividade aliada a uma
maior resisténcia”, completa Alexandro
Pulici, diretor-comercial da New Holland.
Assim como a Iochpe-Maxion, que lan-
¢ou novos modelos da série 600 no mer-
cado — de 100 até 150 cavalos, com
motores Perkins de ultima geragdo, im-
portados da Inglaterra— a New Holland
também adotou providéncia nessa linha.
Ampliou de 9 para 16 o nimero de mode-
los de tratores no mercado, com poténcia
de 63 a 180 cavalos de forga. Na metade
do ano, foram langados os de 63 e 75 ca-
valos, com tragdo nas quatro rodas, o que
permite ao produtor desenvolver as mes-
mas tarefas realizadas com maquinas de
poténcia maior, de simples tragdo, com
maior economia de combustivel e prego
menor.

A mesma preocupagao de ir ao encon-
tro dos grandes produtores fez a Agrale
S.A., de Caxias do Sul/RS, agilizar a pro-
dugdo de tratores de grande porte. Até
1988, a Agrale atuava apenas na faixa de
tratores pequenos, até 30 cavalos. Desde
entdo, gragas a associagdo com a subsi-
diaria argentina da Deutz, da Alemanha,
a empresa passou a operar com modelos
de 15 até 190 cavalos, o que tem lhe per-
mitido um pequeno avango no mercado,
revela Flavio Crosa, diretor da drea de
vendas e de marketing da Agrale.

A tendéncia de globalizagdo da eco-
nomia mexeu com todos os fabricantes,
que passaram a investir macigamente em
novos produtos”, diz Nestor Stapassoli,
da Iochpe Maxion. O grande desafio agora
é fazer com que o setor retorne aos pata-
mares da década de 70, o que para os fa-
bricantes ¢ uma meta perfeitamente via-
vel, caso o Brasil consiga manter niveis
baixos de inflagdo, simultaneamente ao
crescimento do Produto Interno Bruto
(PIB).

Hoje, o Pais conta com uma frota de
550 mil tratores, e mais de 50% ja atingi-
ram seu ponto econdmico, de 10 mil ho-
ras de operagdo. Por isso, seriam neces-
sarias cerca de 60 mil maquinas de repo-
si¢do, para que melhorasse os indices de
produtividade na lavoura, ou de 40 mil
por ano, para manter o status quo.

“Para retomar patamares anteriores de
venda, teriamos de viabilizar a volta dos
pequenos produtores ao mercado, 0s quais
nio tém acesso ao crédito, em fungdo de

prazos e taxas de juro”, constata Sta-
passoli. “Hoje, sd0 mais de 5 milhdes de
pequenos produtores sem condigdes de
investir. “Viabiliza-los € o desafio da agri-
cultura e também das fabricas”, comple-
ta.

A Maxion manteve a
lideranga ao apostar em
tratores de maior poténcia

Stapassoli: foi o melhor ano

Cada vez mais lider no mercado de
tratores, a lochpe-Maxion acertou em
cheio, quando definiu uma estratégia vol-
tada para a produgdo de tratores de maior
poténcia. Langada oficialmente em 1993,
na Expointer, de Esteio/RS, a nova série
MF 600, de 100 a 150 cavalos, acabou
contribuindo para um melhor desempenho
da companhia no segmento. Sua partici-
pagdo na faixa de 100 a 200 cavalos, que
nos ultimos anos vinha se mantendo em
torno de 18%, saltou para aproximada-
mente 37%, o que minou os nichos de
mercado até entdo conservados pela con-
corréncia. Resultado: a lochpe-Maxion
acabou o ano de 1994 lider em todos as
faixas de atuagdo, comemora o diretor de
vendas da empresa.

Com uma venda total de 17.009 trato-
res, a empresa conquistou, em 1994, uma
participagdo de 44,1% no mercado, que
fechou o ano com 38.549 maquinas ven-
didas, um salto de 80,2%, em relagdo a
1993, quando o campo absorveu 21.393
unidades. Na compara¢do com o ano an-
terior, a lochpe-Maxion cresceu 75.9%
somente no ramo de tratores,
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GM navega confiante
no mercado

Afetado nos ultimos anos por reces-
sdes e crises, o mercado de veiculos co-
merciais vem se mantendo estivel nos
dois 0ltimos anos, com previsdes de cres-
cimento daqui para a frente. Foi com essa
certeza que a General Motors, lider no
segmento de picapes grandes, com uma
participagdo de 60% do mercado, resol-
veu investir US$ 200 milhGes, nos dois
ultimos anos, no desenvolvimento de sua
nova picape Chevrolet S10. Baseada na
versao norte-americana, ela foi planeja-
da para atender ao mercado brasileiro,
onde se destaca o consumidor jovem, de
vida ativa, que busca, nas vantagens de
uma picape, a alternativa para o trabalho
e o lazer, de forma simultanea.

Primeiro modelo brasileiro no segmen-
to de caminhonetes compactas, a S10 de-
vera se constituir numa familia nova de
veiculos, que contara com quatro versdes,
com lancamentos marcados ainda para
este ano. Inicialmente, a S10 deveré ser
comercializada apenas na versdo a gaso-
lina e, até o final do ano, com motorizagdo
a diesel. Outra picape, prestes a entrar no
mercado, € a Corsa, o que deve ocorrer
ainda em 95.

Com essas providéncias, a General
Motors pretende ampliar suas receitas no
segmento de comerciais, que temna D 20
o seu principal veiculo. Somente a D 20
representa 90% das vendas da montadora
nessa area, 0 que correspondeu, no ano

Satkunas: investindo US$ 500 milhdes
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passado, a 24.983 unidades, de um total
de 29.202 veiculos comerciais. Isso re-
presentou um crescimento de 1,4%, em
relagdo a 93, quando foram vendidas
28.804 unidades. Em 91 comercializa-
ram-se 21.109 unidades.

De acordo com Francisco Satkunas,
gerente de comerciais e caminhdes da
General Motors do Brasil, as regides com
maior nimero de vendas de comerciais
leves sdo Bauru (Sdo Paulo), Mato gros-
so, Brasilia, Pernambuco, Cear4, Mara-
nhdo e Amazonas. Conforme Satkunas,
nos ultimos cinco anos a GM investiu cer-
ca de US$ 500 milhdes nesse segmento,
cujo mercado € disputado milimetricamen-
te pelas montadoras. Nos 1iltimos cinco
anos, a participagdo da empresa no mer-
cado de comerciais passou de 52%, em
meédia, para 60%, mostrando uma sedi-

mentagdo da marca, apesar do avango dos
importados.

DEFENSIVOS ANIMAIS

0 setor vai atras
do boi

Otimismo e crescimento. Essas duas
palavras servem para resumir o quadro da
industria de defensivos animais no Pais,
que vem crescendo entre 10% e 12% a
cada ano. Impulsionadas pelo aumento do
consumo das principais proteinas animais
— came bovina, carne suina e frango —
as vendas de produtos veterinarios tam-
bém evoluiram logo apos a criagdo do
real. AEé a entrada do novo plano de esta-
b}]l;agao econdmica, o setor mantinha o-
ciosidade de 40%, o que se modificou com
a queda dos indices de inflagdo. No final
de 94, esse segmento operava a 90% da
capacidade instalada, com perspectivas de
chegar a plenitude no decorrer de 1995,

. O faturamento da industria de defen-
S1vVOs animais no Brasil chegou a US$ 700
milhdes no ano passado, com um aumen-
to~de quase 14% sobre 93 (US$ 615 mi-
IhGes). “Se o pecuarista tem boa rentabi-
lidade com o boi, ele fica mais propenso
a adquirir produtos veterinarios”, afirma
Nelgon Antunes, presidente do Sindicato
Nacional da Indéstria de Defensivos Ani-
mais (Sindan).

Hoje, a industria de defensivos ani-
mais opera com mais de 200 empresas,
no Pais. Dessas, as mais ativas no merca-
do sdo cerca de 90, das quais apenas 30
representam 90% do faturamento do se-
tor. As maiores empresas estio instala-
das em Sdo Paulo € no Rio de Janeiro,
vindo a seguir Minas Gerais, Parana e Rio
Grande do Sul. Os maiores mercados sio
Centro-Oeste e Sudeste. Das empresas em

operagdo, pelo menos 60% sdo multina-
cionais.

“Trata-se de um mercado pulveriza-
do, onde atuam mais de 15 mil revende-
dores, que atendem 4 milhdes de criado-
res de bovinos, em especial, enquanto os
suinocultores e produtores de frango sao
atendidos de forma direta”, diz Antunes.

Segundo o presidente do Sindan, de-
vido a alta concorréncia, os pregos estao
estabilizados desde a introdugdo da Uni-
dade Real de Valor (URV). Apesar disso,
ha alteragdes nos custos industriais de
algumas matérias-primas, o que esta sen-
do absorvido pelos fabricantes de produ-
tos veterinarios. Entre 60% e 70% da for-
magao de custos, o frete e as embalagens,
como vidros e papeldo, definem os itens
com maior participagao. L8

A pecuaria continua sendo a E}tlv1da-
de mais importante para a industria vete-
rindria nacional, seguida da avicultura.
Ambas representam em torno de 85% do
mercado total. A industria de defensivos
animais tem uma capacidade de_produz;r
300 milhdes de doses de vacina anti-
aftosa, mas fechou o ano passado comum
total de 170 milhdes, significando uma
queda entre 2,5% e 3%, em relagdo a0
ano anterior. “Isso quer dizer que houve
um consumo menor de vacina. Uma das
causas foi a seca que atingiu o Sudeste €
o Centro-Oeste no segundo semestre do
ano”, esclarece Antunes. “Ha também
falta de consciéncia de alguns produto-
res, que vacinam animais adultos apenas
uma vez por ano, quando o certo seriam
duas vezes. As vacinas ddo uma boa pro-
dugdo, mas se ndo houver uma campanha
sistematica do governo, o produtor nao
vacina, especialmente na pequena propri-
edade”, acrescenta.

Hoje a vacina anti-aftosa representa
de US$ 50 a US$ 60 milhdes, quase 10%
do faturamento do setor. As maiores re-
ceitas sdo provenientes de suplemento
mineral (calcio e fésforo), com cerca de
US$ 160 milhdes, vindo a seguir os anti-

“.r . . -~ . ¢
"parasitérios e depois os terapéuticos. “O

controle de pregos atrasou 20 anos a in-
dustria de produtos veterinarios, que, com
a abertura do governo Collor, voltou a
importar insumos, proporcionando melhor
competitividade ao setor’, afirma o pre-
sidente do Sindan.

Para 95, segundo célculos do setor, a
meta & atingir um faturamento de USS$ 1
bilhdo, o que coloca o Brasil entre 0s
maiores mercados veterinarios do mun-
do, atras dos Estados Unidos, Japao, Fran-
¢a e China. No total, a industria de pro-
dutos veterinarios em todo o mundo sig-
nifica algo em torno de US$ 12 bilhdes.

Entre as incertezas do setor, inclui-se
0 Mercado Comum do Sul, assinala P>
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Guido Gatta, diretor de marketing da
Tortuga, principal empresa no ranking. “O
tema € preocupante, em razdo da ndo-
harmonizagdo das normas técnicas, rela-
cionadas ao registro de estabelecimento,
a produg@o, ao controle de produtos e a
convalidagdo dos registros, indispenséaveis
a efetivagdo do comércio de produtos ve-
terinrios entre os quatro paises”, diz
Antunes.

“Nao vai haver Mercosul no setor, en-
quanto os argentinos ndo permitirem um
livre comércio entre os paises.”

A quase centendria Tortuga
teve até problemas
de embalagens em 1994

Com 94 anos de existéncia, a Tortuga,
de Sdo Paulo, é a empresa lider no seg-
mento de produtos veterinrios. No ano
passado, o faturamento acusou um cres-
cimento de 10%, em relagdo ao ano ante-
rior, com um total de US$ 120 milhdes.
No total, a Tortuga opera com 80 produ-
tos para bovinos, suinos, eqiiinos, aves,
ovinos, caprinos e animais de companhia,
nas 4reas de nutri¢do e saude animal. No
segmento de nutri¢do animal, representa-
do pelos suplementos minerais, a Tortuga
tem a maior participagdo de mercado, com
40% das vendas. A empresa também é
lider no segmento de vermifugos, em ter-
mos fisicos.

Segundo Guido Gatta, em 94 a empre-
sa enfrentou dificuldades de abastecimen-
to de embalagens, como papeldo, vidro e
pléstico, o que afetou o atendimento aos
clientes.

Com cerca de 1.000 funcionérios e
duas unidades fabris, a Tortuga tem es-
critérios regionais nos principais Estados
da Federagdo. Na éarea de pesquisas, ela
opera em Rondonépolis, com o Centro Ex-
perimental de Bovinos, e em Rio Brilhan-
te, com o Centro Experimental Tortu-ga.
A empresa mantém ainda convénios com
a Universidade de Sdo Paulo e Faculdade
de Medicina Veterindria de Turim, Italia,
com o objetivo de aprofundar estudos so-
bre a assimilagdo de microele-mentos
minerais pelos bovinos (quelados).

Em curto prazo, a empresa pretende
definir investimentos, para aumentar em
50% a produgdo de suplementos minerais.
A médio prazo, o objetivo é dobrar a pro-
dugdo (ndo divulgada). A Tortuga € uma
empresa de capital fechado 100% nacio-
nal. Seu controle acionario ¢ detido pela
empresaria Creuza Rezende Fabiani.

20 - ABRIL 1995

VINHOS

Sob o peso do produto
importado

A velha mania brasileira de desmere-
cer o produto nacional sofreu um rude
golpe em 94. Uma das marcas de vinho
produzidas no Rio Grande do Sul, a
Marcus James, da Cooperativa Vinicola
Aurora, de Bento Gongalves, foi a segun-
da mais vendida nos Estados Unidos, en-
tre as estrangeiras, superada apenas pela
Riunite, produzida por 52 cooperativas
italianas. E certo que se trata de um vi-
nho popular, custando ao consumidor de
USS$ 3,49 a US$ 5,99 a garrafa, mas a
receptividade do mercado americano mos-
tra que, afinal, a viticultura brasileira é
comercialmente.

O préximo passo pode ser o reconhe-
cimento, por parte da Unido Européia, do
Brasil como pais produtor de vinhos fi-
nos, o que abrird novos mercados.

No Brasil, o consumo per capita de
vinho acompanha outras estatisticas pou-
co lisonjeiras para a nacionalidade. En-
quanto, na Argentina, é de 51,5 litros per
capita por ano e, no Chile, de 29,5, aqui
mal chega a 1,8 litro, quase um oceano
de distancia da Franga, lider no consumo
de vinhos, com 64,5 litros per capita/ano.
A explicagdo para isso envolve desde pre-
conceitos relacionados com a origem do
vinho — alguns “entendidos” acham que
a serra gaucha ndo é o local apropriado
para sua produgdo — até aspectos cultu-
rais. Isso porque o vinho seria uma bebi-

O

Alberici: a saide de Marcus

da prépria para ser consumida apenas em
regides de clima frio.

Com tal quadro, o segmento de vinhos
finos ndo é dos mais animadores. Estag-
nado, ao longo dos ultimos anos, comuma
produgdo entre 70 e 75 milhdes de litros
por ano — 25% da produgdo global de
vinhos, o que inclui garrafoes, vinagres,
champanhes, destilados e outros — 0 VI-
nho fino nacional tem sofrido nos ultimos
tempos outros percalgos. Com a abertura
da economia, o vinho importado vem
avangando de forma progressiva e hoje ja
representa entre 20% a 25% do mercado,
algo em torno de 15 milhdes de litros.

“O vinho importado est4 impedindo o
crescimento do nacional”, reconhece
Adolfo Lona, argentino radicado no Bra-
sil h4 21 anos, enélogo-chefe da De
Lantier, da Martini & Rossi, de Garibaldi/
RS. “O dado mais importante € que €S5S
vinhos importados, em sua grande maio-
ria sdo de segunda e terceira linha em S€us
paises de origem. E, em fung#o do prego
mais baixo, acabam prejudicando as Venl-
das dos vinhos ‘premium’ nacionais ,
acrescenta Lona.

Em 1994, o setor praticamente Ipe-
tiu 0 ano anterior, com uma produ‘;a? de
300 milhes de litros, em comparagao a
292 milhdes do ano anterior, 0 queé repre-
sentou um crescimento de 2,74%, qué a0
foi maior porque houve um descompasso
no uso da URV, de margo a junho, entre
as vinicolas e o varejo. Em julho, coma
entrada do real, a situagao se normalizou,
€ 0 ano terminou num pico de vendas:

Marcus James, da Auroré,
caiu no gosto do
consumidor norte-americano

O ano de 94 serviu para sinaliza! o
vas perspectivas para a empresa lider n
produgdo de vinhos no Brasil, 8 COOP¢"
rativa Vinicola Aurora. Além de U =
turamento recorde, que atingilt Ussell
milhdes, diante de US$ 50 milhoes 4°27°
anterior, a empresa teve a satisfaga° ¢
ver sua marca de ponta, a Marcus J37SS:
consolidar-se como uma das preferidas
dos norte-americanos, propiciand® ernbily
ques de 7,8 milhdes de garrafas, O "¢
deve se elevar para perto de 10 i
em 95, segundo prevé José Alberich P
sidente da Aurora,

Em 94, as exportagges atingiram US>
13 milhGes, em comparagio 2 US-S; =
milhGes de 93. “Elas nao foram Malores
porque a propria empresa resolve! s
pé do acelerador, em razgo da defasage™
cambial”, explica Alberici, Para 99 1°
entanto, a expectativa é a yolta 30 P13
mar anterior, o que vaj depender d2 poll:
tica cambial do governg.
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Nossa bandeira
é a agricultura.
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O NOSSO COMPROMISSO ESTA SELADO.

A SLC sempre participou ativamente do processo de desenvolvimento da mecanizagéo
agricola no Brasil. Neste ano em que comemora os seus 50 anos, reafirma o seu compro-
misso de entender e atender as necessidades de produtores cada vez mais exigentes.
Mas a evolucdo da agricultura vai continuar avangando. E @ SLC também. Juntas, ainda tém
um longo caminho pela frente: o futurd de um novo Brasil que estd nascendo da agricultura.

Seu melhor investimento.

ESCALA




INSEMINACAO

Os lucros vém se
multiplicando

Criada em 1971, a Lagoa da Serra, do
Grupo Bamerindus, do setor de produgdo
e comercializagdo de sémen congelado,
obteve em 1994 o seu melhor desempe-
nho. O faturamento, que, em 1993, foi de
R$ 6,1 milhdes, pulou para R$ 8,2 mi-
lhdes, o que se deve a expansdo do seg-
mento, segundo informa Luiz Carlos.
Veiga Soares, vice-presidente da empre-
sa. Para ele, o mercado brasileiro de
inseminagdo artificial apresenta um gran-
de potencial, principalmente no setor de
gado de corte, podendo se transformar no
mais importante do mundo, em razdo prin-
cipalmente do grande nimero-de fémeas,
da extensdo das pastagens perenes € das
possibilidades reais de incremento da pro-
dugdo de carne através do cruzamento
industrial. “Apesar de ainda ser pouco re-
presentativo, o percentual de fémeas en-
volvidas no processo de inseminagdo

\. artificial apresenta perspectivas para um
CONCORDIA - SC ' MODELOS: crescimento efetivo nos préximos anos’,

RUA JORGE PEROZIN,110 PEROZIN s c P-60 diz Soares. “Hoje, ha um potencial de
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FONE: (0494) 42 1466 D, S C P-90 aproximadamente 50 milhdes de fémeas
FAX: (0494) 44 2988 4.0"’6‘7;; s s cP-120 em idade reprodutiva no Pais, enquanto
IA METALURG\® apenas 3,5 milhdes sdo inseminadas. Al-

guns paises europeus utilizam o processo

em praticamente 100% do rebanho. Nos

I E N L I Estados Unidos e Canad4, o percentual
ultrapassa os 65%.”

Segundo Soares, ha uma tendéncia de

maior difusdo da técnica de inseminagdo

; artificial a médio prazo, tendo em vista

que a exigéncia de maior produtividade

no campo é imperativa para a sobrevivén-
cia do produtor rural. “Nesse contexto, a
LY ¥ o}
DE MADEIRA o =

E o que a ICOTEMA emprega no
tratamento da madeira do eucalipto
para postes e mourdées com todas

as dimensodes e padroes.
Consulte-nos

s ®
icoteman

INDUSTRIA E COMERCIO DE TRATAMENTO DE MADEIRAS LTDA.

Matriz - Av. Eng® Gianni Palanga, 191 - Itu - Sdo Paulo
Telex 11 79815 - Fax: (011) 783-0269 - Tel. (011) 409-2611

Escritdrio - Sdo Paulo - SP - Tel. (011) 826-5188

Soares: femea ¢ o que nio falta
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inseminagdo artificial surge como um me-
canismo importante, contribuindo para as
transformagdes tecnoldgicas exigidas pela
conjuntura moderna, ajudando no melho-
ramento genético.

Com uma previsdo de receitas, para
95, de R$ 9,5 milhdes, com crescimento
de 15% no numero de doses comercia-
lizadas, a Lagoa da Serra tem como meta
principal, para este ano, o desenvolvimen-
to de agdes concretas na area de capaci-
tagdo de inseminadores, assim como do
seu corpo técnico e de vendas, com vistas
a expansdo comercial. Outro ponto tem
por objetivo a continuidade de programas
de Testes de Progénie dos touros das ra-
¢as holandesa, nelore e gir leiteiro, como
base de um trabalho que visa incrementar
a pressdo de seleg@o sobre os rebanhos
nacionais. Hoje, a empresa se utiliza prin-
cipalmente, em sua atividade, das ragas
holandesa, nelore, simental, angus e li-
mousin.

COOPERATIVISMO

E a hora do conceito
de empresa

Coincidéncia ou ndo, o certo é que a
crise daquela que foi a maior central de
cooperativas do Brasil, a Cooperativa
Agricola de Cotia (CAC) — em abril de
1993 a CAC tornou publica uma divida
de US$ 900 milhdes — serviu para deto-
nar uma série de mudanga no sistema
cooperativista brasileiro. Com um fatu-
ramento correspondente a 5% do PIB do
Pais, o setor convivia com métodos de
gestdo considerados arcaicos, sem qual-
quer integragdo regional.

Hoje, j4 existem varios exemplos, es-
pecialmente entre as cooperativas radi-
cadas no Estado do Parana, em que pala-
vras como “kaizen” — aperfeigoamento
constante — e controle de qualidade ja
fazem parte da cultura dos produtores as-
sociados.

De fato, segundo Ruy Polidoro Pinto,
presidente da Federagdo das Cooperati-
vas de Trigo e Soja do Rio Grande do Sul
(Fecotrigo), ha uma crescente conscienti-
zagdo na forma de atuar das cooperati-
vas, que estdo seguindo normas empresa-
riais. “Pela propria necessidade de inte-
gragdo no agribusiness, estamos elaboran-
do programas de qualidade, e a propria
reengenharia faz parte da rotina das coo-
perativas mais atualizadas”, diz.

Conforme Polidoro, o sistema coope-
rativista precisa andar rapido. Tem de
mexer nos custos, que ainda estdo muito
elevados, e apressar a integracdo regio-
nal, que existe de forma incipiente. “Com

isso, vamos conseguir maior rentabilida-
de para o Produtor € Nos preparar para o
Mercosul.”

Se, por um lado, o sistema cooperati-
vista despertou para as necessarias mu-
dangas, a fim de tornar-se mais competi-
tivo, de outro persiste aquele que € consi-
derado um dos maiores entraves ao seu
desenvolvimento. “A carga tributaria
incide de forma pesada sobre a atividade
econdmica e, para produzir, chega-se a
pagar 32,7%, em média, desde os insumos
até a entrega do produto”, afirma Poli-
doro.

O problema, de acordo com Amilcar
Gramacho, da Organizagdo das Coope-
rativas do Brasil (OCB), s6 serd equacio-
nado no 4mbito de uma reforma tributa-
ria que estabelega profundas modificagoes
no Imposto sobre Circulagdo de Merca-
dorias e Servigos (ICMS) e outros que
incidem em cascata sobre o sistema pro-
dutivo.

Hoje, o sistema cooperativista na drea
agricola € o de maior significado no Pais.
De um total de 3.681 cadastradas no sis-
tema OCB, pelo menos 1.331 sdo coope-
rativas agropecuarias, nimeros que per-
manecem estaveis ha cerca de cinco anos.
No total, sdo 2,9 milhdes de pessoas no
Brasil associadas a cooperativas, com
cerca de 1 milhdo ligadas a area agricola.
As principais lavouras sio de soja (30%
da produgdo nacional), milho (34%), lei-
te (52%), algoddo (39%) e arroz (16%).

A Coamo, do Parand, faturou
quase LUS$ 800 milhoes
ano passado

O plantio de trigo iniciado em 1969
na regido de Campo Mourdo foi o primei-
ro passo para o plantio mecanizado e a
transformagdo agricola da regido centro-
oeste do Estado do Parana. Foi também
gragas a essa cultura que algumas deze-

‘nas de produtores de Guarapuava — re-

gido central — se instalaram naquela area,
o que culminou com a criagdo da Coope-
rativa Agropecuaria Mourdoense Ltda.
(Coamo), na época com um total de 79
produtores rurais.

Hoje, sdo, ao todo, 23 mil produtores
associados aquela que se constitui na prin-
cipal cooperativa do Pais, radicados em
35 municipios, dos quais 30 no Parana e
5 em Santa Catarina.

Com um faturamento de US$ 770 mi-
1hdes em 94, diante de US$ 773,3 milhdes
do ano anterior, a Coamo conta com 64
unidades de recebimento de produtos, cuja
capacidade de armazenagem soma 31
milhoes de sacas.

A soja € a principal cultura da coope-

Galassini: pela qualidade total

rativa, que no ano passado produziu 13
milhdes de sacas, ante 12 milhdes em 93.
Outras culturas desenvolvidas pela
Coamo sdo trigo (3,2 milhdes de sacas em
94), milho (10,9 milhdes de sacas), algo-
ddo (4,7 milhdes de arrobas), café em
coco (139,1 mil sacas) e feijdo (com 44,4
mil sacas).

No ano passado, os produtores rece-
beram US$ 35 milhdées em EGF para os
produtos soja, milho, trigo e calcério. Um
montante quase idéntico foi repassado nas
operagdes de crédito ndo oficial, como a
permuta de sementes, inseticidas,
herbicidas, por grios, na época da colhei-
ta

Segundo seu presidente, José Aroldo
Galassini, a Coamo vem implantando, de
forma progressiva, novas técnicas de
gerenciamento ligadas & melhoria da qua-
lidade dos servigos prestados. “A empre-
sa realiza um trabalho importante de trei-
namento, desenvolvimento de cursos, se-
minérios e palestras, visando chegar a
qualidade total.”

COURO
Pelos caminhos da
exportacao

Como se fosse uma maldigdo, os
curtumes brasileiros estio aos poucos con-
vertendo-se em meros exportadores de
matérias-primas. Alertados por especia-
listas internacionais, para a necessidade
de buscar novas tecnologias, a maior parte
do setor preferiu render-se 2 demanda
crescente de paises europeus por couro
“wet-blue”(primeiro estagio de curtimen-
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to). Resultado: a cada ano, as exportagdes
de couros desse tipo apresentam novo in-
cremento, enquanto as de maior valor
agregado tendem a estagnagao.

No ano passado, por exemplo, dos
US$ 459,7 milhdes de exportagdes de
couros do Brasil, pelo menos US$ 161
milhdes foram de “matéria-prima”, o que
representou uma evolugdo de 44%, em
comparagdo ao ano anterior, quando os
embarques desse produto ficaram em US$
111 milhes. O maior importador foi Por-
tugal, com US$ 95 milhdes em couros, dos
quais 90% de matéria-prima. Seguem-se
Hong Kong e Italia, em torno de US$ 60
milhdes, também com forte presenga des-
se tipo de couro.

Essa tendéncia nas exportagdes de
couro do Brasil, no entanto, ndo é sim-
plesmente ditada por vontade prépria dos
curtumes. Na verdade, o que existe é uma
espécie de ditadura comercial da Comu-
nidade Econdmica Européia (CEE), que
tributa em 8% o couro acabado e semi-
acabado vindo do Brasil, enquanto a ma-
téria-prima, sintomaticamente, é isenta —
tém aliquota de importagdo igual a zero.

Outro dado serviu para estimular os
embarques de couro em seu primeiro es-
tagio de curtimento. Com um mercado
comprador, os pregos cresceram de US$
41, a unidade, para US$ 53, em um ano,
numa evolugdo de 29%, indice superior a
defasagem cambial no Pais, de 15%. O
efeito era previsivel: os curtumes resol-
veram vender tudo o que podiam para o
exterior na forma de matéria-prima.

Esse quadro, que deve persistir em 95,
na medida em que a demanda internacio-
nal continua constante, e o doélar mantém-
se defasado em relagdo ao real, é fonte de
polémica no setor. Enquanto paulistas,
mineiros, paranaenses € nordestinos de-
fendem a liberalidade de mercado, os gau-
chos, que investiram pesadamente em
tecnologia nos ltimos anos, mantém-se
contrarios a esses embarques. “O Rio
Grande do Sul estd buscando amparo go-
vernamental para taxar as exportagdes de
wet-blue, o que seria um absurdo, por pro-
teger apenas um grupo de pessoas”, afir-
ma Antonio Gongalves, secretirio-execu-
tivo do Sindicouro, de Sdo Paulo. “Se essa
for a opgdo da indistria nacional de
curtumes, vamos entdo a farra do wet-
blue”, devolve Flavio Lucchese, diretor
executivo da Associagio das Indistrias de
Curtumes do Rio Grande do Sul (Aicsul).

Longe da 4rea de abate, que se deslg-
cou para o Centro-Oeste, 0s curtumes gau-
chos sdo excegdo no setor. Enquanto a
maioria de outros Estados opera com lu-
cro (em grande parte favorecido pelas
exportagdes de couro pré-curtido), as
empresas gatchas estdo no vermelho. E
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pior: altamente endividadas em raz3o dos
investimentos em controle ambiental e
tecnologia.

O debate sobre as exportagdes de wet-
blue devera continuar por mais alguns
anos, até que se comprove qual das pro-
postas estd com a razdo. Enquanto isso
ndo ocorre, o setor continua aumentando
a capacidade instalada, devido ao surgi-
mento de novas empresas. Hoje, no glo-
bal, a capacidade de beneficiamento de
couros no Brasil é estimada em 35 mi-
lhdes de peles, tendo sido processadas, em
94, cerca de 29 milhdes.

Defasagem do délar obrigou
0s empresirios a rever suas
vendas ld fora

OS MAIORES
ESFOLADORES

CORBETTA

CURTUME
PARANA

FUGA
COUROS

FONTE: A GRANJA

Terceira no ranking nacional em fatu-
ramento bruto, a Fuga Couros, de Maraw/
RS, foi obrigada a uma radical mudanga
em seu perfil de vendas, em 94. Com 45
anos de atividades, a empresa tradicional-
mente vinha dirigindo metade de sua pro-
dugdo para o mercado interno e a outra
metade para o exterior.

Essa linha de atuagdo perdurou até
novembro de 94, em razdo de contratos
assumidos ainda no primeiro semestre. No
entanto, a defasagem do délar em relagio
ao real acabou forgando uma drastica
mudanga. Desde novembro de 94, a em-
presa dirige apenas 5% da produg3o para
0 exterior, com o restante para o mercado
doméstico. “Ndo tivemos escolha: entre
perder clientes conquistados ha muitos
anos e dinheiro, preferimos perder os cli-
entes”, diz Yedo Fuga, diretor do curtume.

O mais grave é que, com essa opg¢do
pelo mercado interno, a empresa ser obri-
gada a reduzir em 30% a produgo, o que

somente devera4 alterar-se com mudangas
na politica cambial do Pais, com a volta
da paridade do délar em relagdo ao real,
revela o empresario.

FUMO

Novos tempos para a

indidstria

Dois anos ap6s ter reduzido a é4rea
plantada, devido ao excesso de oferta no
mercado mundial, que ocasionou uma re-
dugdo nos pregos, o setor fumageiro ini-
ciou 1995 com novas perspectivas. Hoje,
segundo dados da Associagdo Brasileira
da Industria do Fumo (Abifumo), os es-
toques mundiais estio menores, ha uma
sinalizagdo favoravel ao aumento de pre-
¢os e, para completar, o governo resolveu
modificar sua politica cambial, em bene-
ficio dos exportadores.

Outro dado positivo para o setor, que
no ano passado teve um faturamento glo-
bal de US$ 5 bilhdes, foi a decisdo dos
Estados Unidos de fixar cotas para o fumo
brasileiro no limite méximo de 80,2 mil
toneladas por ano. O volume foi definido
com base na performance das vendas ex-
ternas do produto brasileiro para esse pais
no periodo 1991/1993. O ano de 94 ndo
foi considerado nos célculos, porque, na-
quela ocasido, as exportagdes ficaram
distorcidas em razdo das restrigdes 1m-
postas a entrada de fumo estrangeir0 nos
EUA. As cotas estabelecidas ficam ligei-
ramente acima da média historica das
vendas de fumo brasileiro para o merca-
do americano, o que veio ao encontro das
expectativas do setor. ”

No ano passado, a 4rea plantada caiu
para cerca de 250 mil hectares, em cOm-
paragio a 277 mil de 93. O maior indice
foi alcangado em 1991, quando o Brasil
plantou 3.174 mil hectares de fumo. A
produgdo, em 94, caju para 433 mil tone-
ladas (existe divergéncia no setor quanto
a esse dado), em comparagdo as 569 mil
do ano anterior e as 583 mil toneladas de
92. No global, no ano passado foram ex-
portados US$ 693 milhdes de fumo em
folha, o que representou uma queda de
0,5%, em relagdo ao ano anterior. En-
quanto isso, as vendas de c1garros,
cigarrilhas e charutos para o exterior che-
garam a US$ 327 milhdes, um avango de
69%, em relagdo a 93. As exportagoes
consolidadas, no setor fumo, em 94, fo-
ram de US$ 1,021 milhdo, um novo re-
corde.

Também a venda de cigarros no mer-

- cado interno vem preocupando as indus-

trias do setor. Com uma produgao de 158
bilhdes de cigarros, dos quais 55 bilhdes
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moderna unidade de
processamento de
fumo. No ano passa-
do, a empresa teve

uma receita bruta
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companhia foi a redu-
¢do do prazo de reco-

foram exportados em 94, a industria do
fumo, além de uma queda de brago com o
governo na fixagdo dos pregos ao consu-
midor, tem enfrentado uma outra dificul-
dade. Trata-se do mercado paralelo, for-
mado pelo roubo e contrabando de cigar-
ros. A industria do fumo calcula que, anu-
almente, as perdas chegam a US$ 500
milhdes, o que representa 10% do
faturamento global do setor em 94.

Mesmo com todos os
percalgos, a Souza Cruz segue
lider no segmento

Com uma participagdo de 81,2% no
mercado (81,4% em 93), a Souza Cruz
encerrou o ano passado na lideranga de
todos os segmentos, com destaque para
as marcas Hollywood, Free, Carlton,
Plaza e Derby. Ainda no ano passado, a
companhia langou a versdo light da mar-
ca Hollywood, que no final de dezembro
Jacorrespondia a 1% do mercado. Segun-
do Nelson Benneman, diretor da empre-
sa, em 93 o programa de investimento da
empresa envolveu um montante de US$
73 milhdes, e em 94, cerca de US$ 66
milhdes, destinados principalmente ao
parque industrial, através da aquisigdo de
maquinarios de (iltima geragdo. Também
em 94, foi langado projeto de uma nova
unidade em Santa Cruz do Sul/RS, onde
serdo investidos US$ 54 milhdes em dois
anos, para a construgdo da maior e mais

lhimento de impostos, de 30 para 10 dias,
determinada pelo governo em novembro
de 93.

Benneman: mais mdquinas
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IRRIGACAO

Rolou dinheiro como
agua

Em 1994, o setor de irrigag@o voltou
a apresentar uma boa demanda, o que ndo
acontecia desde 1986, na época do Plano
Cruzado. Um dos principais fatores que
contribuiu para a retomada nas vendas foi
a disponibilidade de recursos para finan-
ciamento por meio da Finame, do Banco
Nacional de Desenvolvimento Econdmi-
co e Social (BNDES), uma alternativa até
entdo inexistente para o produtor interes-
sado em investir em irrigagdo. O Plano
Real e a estabilidade econdmica que se
sucedeu ao programa de combate 2 infla-
¢do, definido pelo governo federal, com-
pletaram as varidveis que vieram em be-
neficio dos fabricantes do setor. A isso
deve ser agregado ainda a falta de uma
boa alternativa de aplicagdo financeira, o
que levou os agricultores a reinvestir os
seus lucros na propria atividade.

“Nunca vendi tanto como no ano pas-
sado”, contou Eduardo Yugawa, da Yuga-
wa, de Porto Alegre, que comercializa

uipamentos de irrigagdo, desde asper-
sores até tubos. “Se tivéssemos feito es-
toques, teriamos faturado muito mais',
porque faltou produto para a entrega. Até
sessenta dias depois do final do ano, ain-
da estaremos entregando encomendas”,
acrescenta. ;

Foi de fato um dos melhores periodos
para o setor de irrigacdo dos ultimos tem-
pos, no Brasil. Beml}ard Kiep, diretor
geral da divisdo de irrigagdo da Asbrasil
S.A., de Sdo Bernardo do Campo/SP, fi-
1ho de Jurgen Kiep, que foi o pioneiro na
3o de equipamentos de irriga¢do

::;%mt? por volta de 1951, lembra
que o ano de 94 vai ficar na histéria como

is ativos de anos recentes. Con-
211:11: (;ig]umnfio ele,0 quacgriénio 78/79/80/
g1 ainda deve ser considerado a época

i jvel. ,
magéa;ﬂtaxs vésperas de completar 39
anos de existéncia, a Asbrasil teve um

imento de 40% nas vendas _ﬁs1cas de
cgsg(s:lcemrais, o que lhe proporcionou :;n
l!?lns melhores de‘sempc_nhos‘)1 c{liaa c‘ijic% s
Com uma capacldade instala ki
pivés centrais por ano, 2 emprcsla.lfl v; ey
200 no ano passado, 0 que deve pe
petido em 95. As maiores demandas 10-
ram provenientes do Cquo-Oes{e, em
especial da soja, milho, fe1jao, hortigran-
Jeiros e fruticultura.

Com tecnologia em pivé central da
Valmont Incorporated, dos Estados Uni-
dos, a Asbrasil, juntamente com a Carbo-
rundum, domina o mercado nacional de
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pivos centrais, com uma participagdo pro-
xima a 80% do total. De acordo com Kiep,
o potencial de crescimento € significativo
no Brasil, na medida em que hoje temos
apenas 3,5 milhdes de hectares irrigados
com piv0s centrais, de um total de 42 mi-
lhoes de area cultivada do Pais.

A Carborundum ainda
busca incremento de 10% nas
vendas, em 95

2. AP . v
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Lauandos: Finame ajudou

Uma crescente recuperagdo nas ven-
das vem sendo conquistada a cada ano
pela Carborundum do Brasil Ltda., de
Vinhedo/SP, principal empresa brasileira
no setor de irrigagdo. Fabricante de pivos
centrais e de equipamentos de irrigagdo
localizada (gotejamento e microaspersio),
ela sofreu seu pior desempenho em 1990,
quando o nivel de atividades caiu para
apenas 20% da capacidade instalada. De
13 para c4, no entanto, a empresa vem
acompanhando os indices de evolugio do
mercado, tendo apresentado no ano pas-
sado um crescimento de 36% nas vendas
fisicas, em relagdo a 1993.

Conforme Ivan Pupo Lauandos, dire-
tor de operagdes da 4rea de irrigagdo da
Carborundum, a confirmagéo dos recur-
sos do Finame e a evolugdo dos pregos
agricolas foram fatores que contribuiram
de forma decisiva para o incremento da
atividade. As maiores demandas foram
localizadas em S3o Paulo (batata, feijao
e milho, principalmente) Minas Gerais,

Goias e Bahia. “Notamos maior cons-
cientiza¢do do agricultor no uso da irri-
gagdo, em especial nos cerrados, na cul-
tura de soja”, diz Lauandos. H4 também,

conforme ele, uma opgao crescente pelo
sistema de produtores de hortigranjeiros
(tomate, em primeiro lugar) e na fruticul-
tura, com destaque para a melancia.

Com 30 revendas no Pais, a Carborun-
dum detém 30% do mercado de equipa-
mentos de irrigagdo localizada e entre
35% e 40% do segmento de pivos cen-
trais (dados da empresa). A principal es-
tratégia comercial é oferecer alternativas
ao produtor para cada tipo de solo. “A
énfase ¢ no sentido de dar apoio técnico
ao agricultor, que, na maioria das vezes,
necessita aperfeigoar seu conhecimento
sobre o manejo dos equipamentos ¢ tam-
bém sobre a fertiirrigagdo”, diz o execu-
tivo.

H4 40 anos no Brasil, a Carborundum
€ uma subsidiaria da Carborundum
Company, dos Estados Unidos. Além de
em equipamentos para irrigagao, que par-
ticipam com 25% das receitas totais, ela
atua nos segmentos de abrasivos, refrata-
rios e tecidos industriais. Para 1995, a
empresa espera obter um incremento de
10% nas vendas, em relagdo a 1994, uma
evolugdo considerada satisfatoria por
Lauandos, na medida em que o indice con-
quistado no ano passado ndo pode ser to-
mado como parametro, ja que 0 ano de
1993 representa uma base comparativa
muito baixa. Em 1994, a Carborundum
teve uma receita bruta equivalente a US$
70 milhdes,

LA

A bolsa vai bem,
obrigado!

Os cerca de 20 mil criadores de ovi-
n0s no Rio Grande do Sul estdo anima-
dos novamente, Depois de quatro anos em
queda, as cotagdes de 1 no mercado in-
ternacional estio em franca recuperagao,
havendo sinais de que, pelo menos ate
Junho deste ano, o quadro ndo devera se
alterar, conforme dados da Bolsa de Mer-
cado Futuro de Sidney, Australia, princi-
pal centro comercial de 14 no mundo.

A boa noticia chega no momento em
que o rebanho gancho corria 0 r1Sco de
diminuir ainda mais, em razdo da falta de
estimulo a0 produtor. O Rio Gl"ande do
Sul, que concentra a quase totalidade da
produgdo de 13 do Pais, ja chegou 2 pos-
Suir mais de 12 milhdes de cabegas {ie
0vinos na década de 80, o que se reduziu
para cerca de 5 milhoes. 5

Agora, diante do avango das cotagoes,
0 setor espera uma revitalizagao desse tipo
de atividade no Estado. H4 curiosidade,
por exemplo, quanto as cotac66§ dos re-
produtores de ovinos na Expointer, p
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Em pouco mais de 20 anos, a Ceval
se transformou numa das principais
empresas brasileiras de alimentos e
uma das maiores exportadoras
privadas, com negécios regulares
para quase 60 paises do mundo
inteiro, atingindo um faturamento
anual acima de US$ 2 bilhdes.

A Ceval esta presente em 14
estados brasileiros, e em 5
provincias argentinas, empregando
diretamente quase 12 mil pessoas

Milleto S0ya MamaBels Gusenmil

Featars

e se relacionando com mais de 40
mil produtores, que fornecem
frangos, suinos, milho e soja.

No Brasil e no mundo, a Ceval esta
presente no mercado com 6leos
refinados de soja, milho, girassol,
canola, azeite de oliva, margarinas
e cremes vegetais, farinhas cruas e
pré-cozidas de milho, carnes
industrializadas de frangos, suinos
e bovinos.

A CEVAL
APETITE DO MUNDO.

Cada vez que a qualidade dos
produtos Ceval abre o apetite dos
consumidores de todo o mundo, a
Ceval esta demonstrando que tem
sempre um jeito de fazer melhor.

P(cevacyd

AL I MENTOS

Tem sempre um jeito de fazer melhor.
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de Esteio, que se realiza em agosto, acre-
ditando-se que o evento pode reservar
boas surpresas para o setor. “Acreditamos
que entre seis € 0ito anos, 0s gauchos po-
derdo recuperar o rebanho de ovinos, que
diminuiu em fungdo do pouco estimulo nas
cotagdes de 13", prevé Alvaro Lima da
Silva, presidente da Federagdo das Coo-
perativas de La do Brasil S.A. (Fecol3).
“Ultimamente, tem havido menos oferta
para o abate, especialmente de cordeiros.
Isso é indicio de que os produtores estdo
retendo os animais para serem produto-
res de 13 na préxima safra.”

Conforme estimativas de Fecold, a
proxima safra dever4 repetir os nimeros
anteriores, que ficaram em torno de
15.000 a 16.000 toneladas de 13 bruta no
global, das quais 5.000 entre as coopera-
tivas ligadas a entidade. J4 para a safra
95/96, é esperado um bom incremento,
cujo prognoéstico ainda € prematuro.

Quanto ao Mercado Comum do Sul, o
Brasil enfrenta uma situagdo singular pe-
rante os outros paises produtores: Uruguai
e Argentina. A capacidade instalada para
processamento de 14 no Pais € de 27 mil
toneladas por ano, o que significa uma
subutilizagdo, em relagdo a produgdo anu-
al de 13, de mais de 40%. Enquanto isso,
os paises vizinhos tém uma produg&o anu-
al de 13 bruta de 200 toneladas por ano,
juntos, o que é totalmente processado pelo
parque industrial instalado.

A receita da Paramount
Lansul deve crescer 60% até o
fim deste ano

Com quatro unidades industriais no
Rio Grande do Sul e maior produtor de 13
do Pais, a Paramount Lansul consome pelo
menos um tergo da matéria-prima produ-
zida no Estado. Até o final do ano passa-
do, a empresa operava com uma capaci-
dade de processamento de 1.300 tonela-
das de 14 bruta por ano, o que correspondia
a uma produgdo de 800 toneladas de tops
de 13, com parte dirigida para o mercado
externo, € o restante reservado para a pro-
ducdo de fios e confecgdes.

A partir de janeiro de 95,2 Pa;amount
passou a atuar com uma capacidade de
processamento de 2.700 toneladas por ano
de matéria-prima, a maior no setor indus-
trial, o que se deve & compra da empresa
Karibé, do grupo Moinho Santista, moti-
vada pelo interesse da companhia de pro-
gramar investimentos no setor de tecela-
gem, principalmente de casimiras para
exportagdo.

Com isso, aumentar4 a necessidade de
matérias-primas, com 70% devendo ser
suprida pelo mercado interno e 30% pelo
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Marsar: investimento pesado

exterior (Australia, Uruguai e Argentina),
que dispdem de 13s mais finas, ndo exis-
tentes no Brasil, informa o presidente da
Paramount Lansul, Fuad Mattar,

Até o ano passado, toda a 13 era ad-
quirida junto as cooperativas de produto-
res e barraqueiros, passando por um pro-
cesso de lavagem e penteagem, adquirin-
do a forma final denominada “tops” de
14, que € a matéria-prima da industria de
fiagdo.

No ano passado, o faturamento da
Paramount Lansul atingiu US$ 81 mi-
lhdes, com um crescimento de 21%, em
relagdo a 93. Para 95, a empresa trabalha
com estimativa de receitas de US$ 130
milhdes, uma evolugio de 60% em com-
paragdo a 94, o que se deve & incorpora-
¢do da Karibé.

LEILAO

0 martelo que espalha
genética

O segmento dos leildes de gado em
geral € um dos que mais evoluiram nos
ultimos anos no agribusiness brasileiro.
Resultado: um niimero excessivo de em-
presas leiloeiras disputam o mercado,
obrigando as mais antigas a uma série de
inovagdes para poder conservar suas fai-
xas de participagdo.

A Leiloeira Programa, de Sio Paulo,
por exemplo, ampliou sua base de atua-
¢80 para Estados como o Paran4 e Mato
Gros_so do Sul, onde, ano apos ano, cres-
ce o interesse pela mestigagem do nelore
com ragas européias, destinadas a produ-

¢do de carne. Produtos desses cruzamen-
tos alcangam em média 20% a mais do
que os nelores puros. Dificil é distinguir
qual o melhor cruzamento, j4 que todos
exercem igual fascinio, diz Sergio Toledo
Piza, dono da Programa.

Conforme Piza, as ragas mais usadas
sdo a simental, marchigiana, limousin e
chianina. Aberdeen angus € pouco procu-
rada, mas seus produtos sdo bastante apre-
ciados. A Programa realiza 38 leildes por
més, e as vendas alcangam 121 mil cabe-
¢as por ano.

Exposigdes famosas como as de Lon-
drina, Umuarama, no Parani, e Bauru, em
Sdo Paulo, sdo igualmente cendrio pdra
exibigdo de excelentes exemplares das
ragas européias.

A Programa, fundada em janeiro de
1975, realizou seu primeiro leildo com
gado nelore, em Aragatuba, Sdo Paulo.
Com sede na capital, passou a organizar
leildes de eqiiinos, gado leiteiro e outros.

Segundo Piza, a informatica é uma
tendéncia crescente no segmento de lei-
15es, e os videoleildes, transmitidos via
satélite, poderdo ganhar cada vez mais
espago no Pais, seguindo a moda dos Es-
tados Unidos, onde sdo cada vez maiores
os produtos vendidos via televisdo.

“Os leilées foram uma dadiva para a
pecuadria nacional. Valorizaram o produ-
to, dignificaram o segmento e difundiram
conhecimentos”, opina Piza.

“QOs maiores centros sdo Sdo Paulo,
Uberaba e Londrina, que carrega consigo
a vantagem de abrigar, em proporgdo €
qualidade, o maior nimero de ragas bo-
vinas do Pais.”

Toledo Piza: a informdtica cresce
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LEITE

Sinais claros de
aquecimento

Conforme dados da Associagdo Bra-
sileira dos Criadores de Gado Holandés
(ABCGH), o total da produgdo de leite
em 94 atingiu 15,3 bilhdes de litros, em
comparagio a 14,4 bilhdes do ano anteri-
or. A oferta global foi de 16 bilhdes de
litros, o que inclui 700 milh&es de litros
de importag3o do produto em p6. O que
mais se notou, segundo dados do setor, foi
o crescimento do uso de leite B para a
produgdo de derivados, como queijos, io-
gurtes, bebidas lacteas, leite longa vida,
leites fermentados e outros. Até o inicio
da década, a utilizagdo do leite B para
esses segmentos era praticamente nu-la,
e hoje corresponde a aproximadamente
12% do total, que atingiu, em 94, 829
milhdes de litros, um acréscimo de 5,2%,
relativamente ao ano anterior.

Conforme Ellos José Nolli, presiden-
te da ABCGH, os pregos médios recebi-
dos pelos produtores foram 7,7% superi-
ores, passando de US$ 0,26 por litro para
U$ 0,28. Nos ultimos anos, a produgio
de leite B vem se mantendo em torno de
800 milhdes de litros, com poucas oscila-
¢des. A elevagdo registrada no primeiro
semestre chegou a 13%, mas as geadas e
a estiagem ocorridas no segundo semes-
tre reduziram o desempenho, que se pre-
nunciava muito bom.

Segundo Nolli, cabe ao governo fede-
ral estimular o consumo de leite com pro-

adequados. Ao lado da questdo de
financiamento, h4 necessidade de serem
retomadas iniciativas como a inclusdo do
produto na merenda escolar, somadas a
outras providéncias no &mbito dos Esta-
dos da Federagdo. O importante, scg_undo
ele, & que a pecuéria leiteira do Brasil ndo
é homogénea. Ao lado de sistemas de pro-
dugdo tecnificados e eficientes, existem
outros com tecnologia tradicional e de
baixa produtividade, os quais fievem_ me-
recer programas especiais de incentivo a
modernizagdo. De acordo com 0 ﬁ}tlmo
censo agropecuario, existia no Brasil, em
1985, 1,87 milhdo de criadores que pro-
duziam leite de vaca e 13,38 milhdes de
vacas ordenhadas, com a produgdo de 12,5
bilhdes de litros de leite/ano. A partir des-
ses dados, chega-se a uma produtividade
média de 960 litros/vaca ordenhada/ano.
Isso mostra, segundo Nolli, que ha um
longo caminho a percorrer, para que se
atinja a modernidade nos sistemas de pro-
dugdo.
Em 1994, apesar das geadas e da pro-
longada estiagem, a produgdo teve um
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aumento em torno de 3%, comparativa-
mente a 93, o que pode ser considerado
um sinal positivo. Gragas esse desempe-
nho, o abastecimento foi normal, apesar
do aumento de demanda provocado pelo
real. “No ano passado, as importagdes ndo
foram muito diferentes de anos anterio-
res, mostrando que o Brasil tem condi-
¢oes de auto-suficiéncia”, ressalta Nolli.
Para 95, o quadro devera continuar oti-
mista, com uma perspectiva de crescimen-
to de produgdo entre 3% e 5%.

Parmalat é o bicho-papio
do mercado nacional
de laticinios

Forti: a todo o vapor

Com um faturamento de US$ 750 mi-
lhGes em 94, a multinacional italiana
Parmalat é o novo “bicho-papdo” do mer-
cado de laticinios no Brasil. Com estru-
tura nacional de captagdo de leite, com
postos de coleta em 14 Estados da Fede-
ra¢do, a empresa tem um giro diario de 3
milhdes de litros, fornecidos por cerca de
50 mil produtores integrados. Na entres-
safra, quando cai a produgdo leiteira, a
empresa importa leite em po, para evitar
o desabastecimento do mercado. A impor-
tagdo, contudo, € realizada em circuns-
tdncias de excegdo: o percentual de leite
importado € irrisério, frente ao total cap-
tado pela Parmalat. Desde que a empresa
passou a atuar no Brasil, em 1975, a mé-
dia percentual do leite importado é me-
nor do que 3%, frente ao total captado.

No ano passado, segundo Derli Forti,
diretor industrial da empresa, o setor de
laticinios reagiu como um todo, apés a
entrada da nova moeda. Para 95, a previ-
sdo de crescimento oscila entre 10% e
15%. “Em 95, pretendemos ampliar a ca-

pacidade de produgdo das fébricas e tam-
bém a captagéo de leite”.

Com uma projegao de faturamento, em
95, de US$ 900 milhdes, a empresa estd
preparada para globalizar a sua marca,
com montagem de estrutura de captagdo
de leite em todo o mundo. Recentemente,
foram comprados dois laticinios na Chi-
na, tendo sido anunciado o ingresso da
empresa no México. Em curto prazo, a
companhia planeja também entrar na Afri-
ca do Sul. O objetivo é expandir as fron-
teiras do consumo de leite e derivados em
geral.

MILHO

0 grdo se expande
cada vez mais

E crescente a produgdo de milho no
Brasil, o que deve ser atribuido, em gran-
de parte, a evolugdo do setor avicola na-

- cional, hoje segundo maior produtor mun-

dial, superado apenas pelos Estados Uni-
dos. No ano passado, por exemplo, o Pais
teve a sua melhor safra do produto dos
wiltimos anos, com uma montante de 32
milhdes de toneladas. O incremento da
produtividade vem garantindo esse avan-
¢o, 0 que se deve a profissionaliza¢do do
agricultor de Estados como Parand, Rio
Grande do Sul e Sdo Paulo. Cada vez mais
h4 conscientizagdo para a necessidade do
melhoramento de sementes, da corregao
intensiva dos solos, de tratamentos
fitossanitarios adequados e da aplicagdo
dos fertilizantes. Resultado: o indice de
produtividade, que era de 2.065 quilos por
hectare em 1989, pulou para 2.285 qui-
los na safra passada. N

No tltimo levantamento, a Companhia
Nacional de Abastecimento (Conab) con-
firma a tendéncia de aumento na érea cul-
tivada com milho , em nivel do Brasil,
registrando-se ainda pequenas variagoes,
consideradas normais para um produto
que é plantado na quase totalidade dos
municipios brasileiros. A area de plantio
no Rio Grande do Sul, por exemplo, re-
trata um acréscimo de 132,2 mil hecta-
res, relativamente a uma pesquisa anteri-
or feita pelo érgdo. A area cultivada do
Pais alcangou 12.448,6 mil hectares, re-
presentando 1.206,1 mil hectares de in-
cremento, em relagdo a safra passada.
Contribuiram para esse ganho as regides
Centro-Oeste e Nordeste. A produgdo,
dessa forma, apresentou um incremento
total da ordem de 12%, gerando um acrés-
cimo de 3.191,6 mil toneladas sobre a
safra passada.

H4 regides, no entanto, que apresen-
taram uma redugéo, em especial Sao Paulo
e Minas Gerais, em fungéo de adversida-
des climéticas registradas nos meses de
outubro e novembro.
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a inauguragdo de uma fébrica em Sdo
Paulo, produzindo inicialmente amido de
milho Maizena, a empresa ndo parou mais
de crescer. E hoje é uma das mais renta-
veis da CPC International. Recentemen-
te, ela reformulou seus negécios no Pats,
passando a dar énfase a produtos de largo
* consumo, em vez dos mais sofisticados.

PRODUGAO MUNDIAL DE MILHO
PRINCIPAIS PRODUTORES

Estados Unidos 240.85 161.10 Até 0 ano de 1998 a companhia, segundo
China 9538 17,90 10270 21,97 seu presidente, Braulio Marchio, tem pro-

) gramados investimentos de US$ 170 mi-
s TS0 S0 00 lh&es no Brasil. Esses recursos serdo des-
C.EE. 29.10 5,46 29.20 6,25 tinados ao aumento de capacidade de pro-
México 17.00 3,19 17.00 3,64 dugio e modernizagdo.
Argentina 10.20 1,91 10.00 2,14
India 1020 1,91 070 2,07 PLANTIO DIRETO
Africa do Sul 9.60 1,80 12.90 2,76 Co = E 5

. [ 2 L} r

Canadéa 4.90 0,92 6.50 1,39 nso"da oa Ia gas
Egito 4.50 0,84 4.90 1,05 Passadas
ARG 4.30 = 110,51 4.00° = 10,86 Nos tiltimos tempos, uma palavra tor-
Outros 79.00 14,83 79.30 16,96 nou-se moda na industria brasileira. Tra-
Total 532.83 467.50 ta-se da palavra “reengenharia”, um mé-

todo de administragdo que visa melhorar
Fonte: USDA a qualidade das empresas. Mais recente-
Para a safra 94/95, espera-seumapro- e Mazola (6leo de milho), a Refinagdes mente, 0 mesmo vocébulo passou a ser
dugdo de 34 a 35 milhdes de toneladas, de Milho Brasil Ltda., pertencente ao gru- ~ citado também na agricultura, para desig-
7% superior & safra anterior, com peque-  po CPC International Inc.,de Nova Jersey, ~ nar uma nova técnica de cultivo, conhe-
no aumento de 4rea plantada e do indice  Lstados Unidos, é dona da maior capaci-  cida por plantio direto. Essa técnica, que
de produtividade, devendo o prego ficar  dade de processamento de milho do Pais.  aumenta a produtividade e reduz a inci-
em média a R$ 7,78 por saca de 60 qui- Com oito unidades, localizadas nos Esta- . déncia de pragas, entre outros beneficios,
los. dos do Paran4, Pernambuco (duas), Sio ¢ hoje um dos principais alvos da indis-
Paulo (duas), Minas Gerais, ParaibaeRio  tria nacional de imp]emg:ctlos e:igartiocllas.
: ~ ; 7 de Janeiro, a empresa tem capacidade para E ndo é sem razao: 0s edera-
chmagoes de Milho .Brf sil 1 milhdo de torlx)eladas por Ifino da mI;té’ ¢do Brasileira do Plantio Direto na Pa-
pode processar um milhdo de ria-prima. Sua unidade localizadaem Mo-  lha, com sede em Ponta Grossa/PR, indi-

toneladas/ano gi Guagw/SP, por exemplo, destaca-seen-  cam que o Brasil ¢ atualmente o Pais de

tre as maiores do mundo, com capacida- maior velocidade na instalagdo de areas

Dona de marcas famosas como de para 2.000 toneladas por dia. onde o manejo do solo € feito por meio do
Hellmann’s (maionese), Maizena, Knorr Operando no Brasil desde 1929, com  plantio direto. Conforme Manoel Henri-
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que Pereira, presidente da entidade, pelo
menos 10% da é4rea agricola do Pais, em
torno de 5 milhdes de hectares, esta co-
berta por essa nova técnica, cujos primei-
ros ensaios remontam ao final dos anos
60. “Até o fim do século 20, pelo menos
25% da 4rea agricola nacional teré aderi-
do ao plantio direto”, prevé Manoel
Henrique. “Hoje ja existem pequenas pro-
priedades se utilizando dessa técnica, o
que demonstra ndo ser um programa se-
letivo. A propria tragdo animal é uma al-
ternativa ao trator, o que comprova o seu
sucesso’, completa.

De fato, a adesdo ao que estd sendo
denominado de “reengenharia na agricul-
tura” — substitui¢do do sistema conven-
cional pelo plantio direto —, est4 provo-
cando uma verdadeira corrida entre os
fabricantes de plantadeiras. Lider do se-
tor, conforme fontes de mercado, a
Semeato Indistria e Comércio S.A., de
Passo Fundo/RS, estd sendo obrigada a
“suar muito” para manter a hegemonia nas
vendas.

Essa exigéncia resultou no aumento
dos investimentos em pesquisas € novas
tecnologias. Uma prova é a TDE 300, uma
semeadora especial para plantio direto,
consagrada, em margo de 93, com a me-
dalha de ouro em tecnologia de plantio,
pela Feira Internacional de Verona, Ita-
lia. Por enquanto, essa maquina € comer-
cializada apenas no estrangeiro. Isso por-
que ela foi projetada para solos europeus,
0 que implica um projeto especifico para
o0 uso em solos brasileiros. A adaptagdo
esta sendo feita e a expectativa da empre-
sa é coloca-la no mercado nacional em
meados de 1996, quando vai se constituir
em novo trunfo de vendas, revela Fran-
cisco Vilani, diretor comercial da Semea-
to. Por enquanto, a plantadeira mais ven-
dida ¢ a PAR 2800, langada em 1984, que
foi recebendo melhorias ao longo dos
anos.

Tal como a Semeato, outras empresas
do ramo, como a Fankhauser, Jumil, Mar-
chesan, Baldan e outras estdo empenha-
das em investir para acompanhar a evo-
lugdo do mercado. A Fankhauser, por
exemplo, reserva para este ano algumas
inovagdes, cujo langamentos estdo reser-
vados para a Expointer, de Esteio/RS, re-
vela Pedro Fankhauser, diretor comercial
da empresa. No ano passado, a compa-
nhia teve um crescimento fisico nas ven-
das de 20%, em relagdo a 1993, e para
este ano a expectativa ¢ de avangar mais
10%.

Se as tradicionais empresas do setor
de plantio direto estdo cada vez mais em-
penhadas em aproveitar o maximo do po-
tencial desse mercado, o mesmo esta ocor-
rendo com outras cuja presenga ¢ mais

recente. E o caso do Grupo Schneider &
Logemann, que controla a SLC, um dos
principais fabricantes de colhedeiras do
Pais. Com tecnologia da John Deere, dos
Estados Unidos, que participa com 20%
no capital do grupo gaucho, a SLC ini-
ciou em 89 a venda de plantadeiras no
Brasil. Inicialmente, a participagdo do
novo segmento nas vendas da companhia
era quase insignificante, beirando 2%,
revela Gilberto Zago, gerente de marke-
ting da empresa. Hoje, gragas a aceita-
¢d0, o produto, fabricado em Horizontina,
no interior gaucho, elevou sua represen-
tatividade nas vendas para 20% do glo-
bal da companhia, o que deve se manter
estavel nos proéximos anos.

“Vendemos no Brasil inteiro”, diz
Zago. “A maior demanda ¢ entre os pro-
dutores de soja, mas também no cultivo
de milho e de arroz h4 muita procura”,
acrescenta.

Semeato colhe, hoje, o
que vem plantando hd mais
de 30 anos

Rossato: aperfeicoamento constante

Em 1994, a Semeato Industria e Co-
mércio, de Passo Fundo/RS, completou
exatos 30 anos de dedicagdo ao plantio
direto. No inicio, para o rdpido desenvol-
vimento e adogdo do sistema, a empresa
se baseou em caracteristicas de maquinas
de outros paises, onde essa técnica de
manejo do solo ja estava sedimentada.
Mas, frente as diferengas do'solo e do cli-
ma brasileiro, foi necessario o desenvol-
vimento de tecnologia prépria, revela
Roberto Rossato, presidente da empresa.
“As maquinas passaram por uma série de
aperfeicoamentos e adaptagdes, indo ao
encontro das reais necessidades dos pro-
dutores”, acrescenta. “Um exemplo € a
tecnologia de plantio direto desenvolvida
para arroz irrigado, o que é uma cria da
lavoura gaticha.”

No ano passado, a Semeato vendeu
6.854 méaquinas de plantio, o que repre-
sentou um crescimento fisico de 60,9%,
em relagdo ao ano anterior. Seu principal
produto no ramo do plantio direto € a PAR
2800, que foi langada em 1984 e recebeu
aperfeigoamentos ao longo dos anos. Seu
mais novo equipamento, o TDNG (para
grios finos), langado na Expointer, em 94,
¢ uma das expectativas de vendas para 95,
quando a empresa espera crescer mais
20%.

A Semeato trabalha hoje com uma
ocupagdo média de cerca de 75% da ca-
pacidade instalada, sendo que 0 aumento
da produgdo depende da adogdo do segun-
do turno. Além de plantadeiras e semea-
deiras, a empresa opera com uma linha
de preparo do solo, fenagdo, colheita e
armazenagem. Também atua em fundidos
de ferro cinzento e nodular, agos espe-
ciais, forjados e laminados, nas unidades
de Vespasiano/MG e Butid/RS. A produ-
¢do de maquinas para plantio direto
corresponde a 80% do total das maqui-
nas fabricadas, o que representa 70% das
vendas do grupo.

Para 1995, a empresa pretende inves-
tir novos recursos em automagdo indus-
trial e em langamento de produtos. Uma
das metas é a conquista do certificado ISO
9000.

RACOES

Avicultura da o tom
do consumo

Um dos mercados em expansdo no
agribusiness brasileiro é o de ragdes ani-
mais. A cada ano, o consumo desse tipo
de alimento vem crescendo entre 4% e
5%, impulsionando principalmente pela
avicultura. No ano passado, foram pro-
duzidos cerca de 20 milhdes de tonela-
das, em relagdo a 19,1 milhdes do ano
anterior, com uma evolugdo de 4,7%. No
global, o faturamento atingiu o equivalen-
te a US$ 4 milhGes.

Segundo Fernando Dias, presidente do
Sindicato Nacional da Industria de Ra-
¢des Balanceadas (Sindiragdes), 94 aca-
bou um pouco melhor do que 93, ndo ape-
nas em volume de produg@o, mas também
em rentabilidade. Um dos pontos negati-
vos, conforme Dias, foi o aumento dos
custos de algumas matérias-primas, o que
ocorreu a partir de outubro. O farelo de
trigo, por exemplo, aumentou mais de

" 50% depois da entrada do real. O aumen-

to da demanda também contribuiu para
elevar os pregos do milho, o que levou a
Companhia Nacional de Abastecimento
(Conab) a vender seus estoques. Dessa

A GRANJA - 33



PURINA
MOGIANA
SOCIL
CARGILL
BRASWEY

PRIMOR ¢

maneira, os pregos recuaram, o que be-
neficiou a industria de ragdes. “Neste ini-
cio de ano, estamos com uma média de
pregos ligeiramente mais baixa, em com-
paragdo a igual periodo do ano passado”,
informa Dias.

Com a estabilizagdo da economia,
Dias entende que a produgdo de ragdes
animais devera se manter em niveis
satisfatorios. Assim, a expectativa do se-
tor é conservar o atual ritmo de cresci-
mento, aproximando a oferta total dos 21
milhdes de toneladas de ragdes, em 1995.

A avicultura continua sendo a ativi-
dade produtiva mais importante para a
industria de ragdes animais, com 63% do
mercado global. Seguem-se suinocultura,
pecudria, criagdo de eqiimi)s, cdes e ga-
tos. Alids, o segmento de cdes e gatos € o
que mais cresce em volume.

Formada por cerca de 200 empresas
comerciais, das quais 10% de grande por-
te, e o restante, pequenas e medias, a in-
dustria de ragdes tem uma participagao
de 95% de capital nacional.

O setor se caracteriza por uma alta
concorréncia, o que levou a investir em
produtividade, nos iltimos anos, resultan-
do em pregos compativeis ao mercado in-
ternacional.

Para a Purina, o ciclo de
crescimento vemni com a
estabilidade da moeda

Principal empresa do setor de ragoes
animais no Pais, a Purina Nutrimentos
encerrou 1994 com uma receita bruta
equivalente a US$ 150 milhdes, represen-
tando um crescimento de 8% em relagéo
ao ano anterior. Pertencente a norte-ame-
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Hauschild: cadeia de beneficios

ricana Ralston Purina International, com
sede em St. Louis, Missouri, a empresa
vendeu no ano passado 600 mil toneladas
de ragdo, o que corresponde a 70% da
capacidade instalada de suas oito fabri-
cas.

Astor Francisco Hauschild, de 50
anos, ha 20 na empresa, engenheiro-agro-
nomo, nascido em Estrela/RS, é o primei-
ro presidente brasileiro da Purina no Pafs.
Conforme Hauschild, o mercado de ragdes
do Brasil deveré apresentar um ciclo de
crescimento, devido a estabilidade da
moeda.

“Com a melhora do poder aquisitivo
da populagdo, aumenta o consumo per
capita de leite, carnes e ovos, principal-
mente entre a populagéo de baixa renda,
€ esse processo deve incrementar a pro-
dugéo_ agropecudria, o que se reflete de
maneira positiva no mercado de ragdes”
conclui.

Com escritorio central localizado em
Sdo Paulo, a Purina tem suas fibricas es-
trategicamente instaladas nos Estados do
Rio Grande do Sul (Canoas), Parana
(Maringd), Sdo Paulo (Ribeirdo Preto e
Paulinia), Minas Gerais (Carmo do
Cajuru), Goias (Inhumas), Rio de Janei-
;0)(Volta Redonda) e Pernambuco (Reci-

e).

Com cerca de 1.000 funcionarios, a
companhia prepara investimentos de US$
6 milhdes em informatizagdo e automagao
de suas fabricas. Fundada nos Estados
Unidos em 1894 e operando em 16 pai-
ses, iniciou suas atividades no Brasil ha
28 anos e mantém uma participagio de
6% nas vendas globais da multinacional,
que atingem US$ 2 bilhdes por ano. A
Purina foi fundada em 1894 nos Estados
Unidos e hoje opera em 18 paises.

b

SEMENTES

0 melhor ainda esta
por vir

A compra de sementes na safra de
1994 foi prejudicada por uma conjugagao
de fatores. Inicialmente, pela expectativa
dos agricultores em relagdo ao Plano Real
e ao resultado das eleigdes presidenciais.
Depois, em fungdo da seca que atingiu as
regides Sudeste e Centro-Oeste e da res-
tricdo de crédito e insuficiéncia do cus-
teio.

Resultado: o agricultor resolveu dar
prioridade a aquisigdo de outros insumos,
como o fertilizante, por exemplo, que
manteve uma relagio de troca favoravel,
quanto aos pregos médios dos produtos
agricolas.

Por causa disso, houve uma redugdo
na utilizag@o e nos pregos de vendas de
alguns cultivares de sementes, caracte_,ri-
zando a diminuigdo do nivel tecnologico
das principais culturas, o que deve ter re-
flexos na produtividade futura, segundo
José Amauri Dimarzio, presidente da As-
sociagdo Brasileira dos Produtores de Se-
mentes (Abrasem).

“No periodo preparatério e durante o
plantio da safra 94/95, o montante de cré-
dito de custeio foi insuficiente para aten-
der a demanda”, diz Dimarzio. “Além dis-
so, foi liberado com atraso, fazendo com
que os produtores de sementes ficassem
sem apoio financeiro, o que fez o setor
exercer o papel de financiador parcial do
agricultor’, completa.

No global, o setor sementeiro colocou
a disposi¢do do mercado na safra 1994/
95 um total de 1.876.470 toneladas de
sementes das principais culturas, repre-
sentando um aumento da oferta de 2,4%,
em relagdo & safra anterior. Os maiores
acréscimos ocorreram no feijdo (19%) e
na soja (7%). B

Conforme Dimarzio, com a estabili-
zagdo monetéria e a perspectiva de cres-
cimento da economia, em torno de 6% a
7% no ano, o setor sementeiro tem uma
expectativa de aumento de demanda. Isso,
no entanto, devera concretizar-se apenas
se houver linhas de crédito diferenciado,
adequadas ao cronograma de produgdo,
beneficiamento e comercializagdo. “Nes-
sas condigdes, ha uma possibilidade do
setor conseguir, em 1995, um crescimen-
to em torno de 10% nas vendas”, conclui
Dimarzio.

Conforme dados da Abrasem, 0 setor
sementeiro congrega 720 empresas, com
um faturamento anual de US$ 1,2 bilhdo.
A capacidade instalada é de 4,7 milhdes
de toneladas de sementes por ano. P
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Cargﬂ l investe macicamente  parte ligada ao desenvolvimento dos hi- menor do que um, enquanto em outros pa-
isa d bridos, haja vista a produgdo que vem ises, como os Estados Unidos, chega a ser

nap e_squlsa e_ novos sendo alcangada. H4a 20 anos, com 11  maiordo 2,5. Além da caréncia de arma-
milhos hibridos milhdes de hectares, o Brasil produziade  zenagem, a agricultura brasileira enfren-

12 a 14 milhdes de toneladas. Hoje, com  ta outra dificuldade. Trata-se da disposi-
12 milhdes de hectares, a produgdo de  ¢do geografica dos armazéns, pois a mai-
milho saltou para 30 milhdes de tonela- or parte fica em apenas quatro Estados:

das. S3o Paulo, Paran4, Santa Catarina e Rio
Grande do Sul. O restante esta em Minas
SILOS E Gerais, Goias, Mato Grosso e Mato Gros-
so do Sul. Todos os demais Estados pos-
ARMAZENAGEM suem menos de 10% da capacidade esta-
H H tica de armazenagem do Pais.
cusm do dlnhelro Sem armazéns, o agricultor perde di-
atrapalhou nheiro por nio poder guardar o que colhe

e esperar o melhor momento para a ven-

Pela segunda safra consecutiva, o se-  da. Esse raciocinio mostra que a taxa de

\ tor de silos e equipamentos para armaze-  retorno do investimento é muito alta, de-

/| nagemapresentouum crescimento dede-  vido a diferenca dos pregos obtidos pela

b ~ manda em 1994, embora ainda em indi-  safra e pelo custo do frete, que variam

' ces inferiores as necessidades da produ-  durante o ano. Em média, o prazo de re-

¢do de grios no Pais. De modo geral, as  torno para alguns investimentos é de dois
empresas do segmento tiveramum aumen-  a trés anos.

: - ‘ - B0 to de receitas, em comparagdo a 93, mas Segundo Moura, o certo é que o0s in-
Jensen: tributo ao hibrido a produgdo fisica ficou igual aos niveis  vestimentos em armazenagem S30 reco-
de 1988. O recorde de produgdo ainda é  nhecidos como necessarios. Embora ndo

_Comum faturamento bruto de US$ 70 de 1989. haja dados oficiais sobre a perda anual
milhdes, a Cargill Agricola encerrou o ano Mesmo com a introdugdo da nova de safra, devido a falta de armazéns de

passado com um crescimento de 10%, re-  moeda a partir de julho, ndo houve alte- granéis e de armazenagem correta, esti-
lativamente ao ano anterior. A maior par-  ragdo significativa nas encomendas dos ma-se que essa se situe em torno de 20%,
te da receita provém do segmento de mi-  produtores. Esse dado € justificado pelas  um namero quase consensual no setor. “E
lho hibrido, onde foram aplicados maisde  altas taxas de juros, praticadas pelo  necessaria uma politica de investimentos
USS$ 2 milhdes somente em pesquisas, o Finame Agricola, do BNDES, que cor- em agricultura para que o Brasil possa
que permitiu & empresa ampliar a oferta  respondiam a cerca de 50% ao ano. “O atingir niveis de armazenagem compati-
dessa linha com hibridos simples, duglos custo financeiro inibiu novos investimen-  veis com os de outros paises. Ha uma ne-
e triplos. Segundo Valdemar Jensen, vice-  tos”, explicou Arlindo de Azevedo Moura, ~ cessidade de chegar a 150% da capacida-
presidente da €mpresa, O SUcesso podeser  presidente-executivo da Kepler Weber,de  de de safra armazenada nos proximos dez
comprovado por meio dos indices de pro-  Panambi/RS, principal fabricante de si- anos, como ocorre hoje na Argentina”,
dutividade na lavoura, que chegam a al-  los do Pais. “Em alguns casos, clientes aﬁrrr;ou

cangar até 12 toneladas por hectare. “S80  que compraram em maio e junho acaba- ‘

mais de 15 anos de pesquisas, cujos pri- ram cancelando a encomenda no segundo

meiros resultados comegam a se manifes-  semestre, devido aos custos financeiros A Kep ler Weber
tar. A intengdo da Cargill é continuar in-  dos empréstimos.” . conseguiu, em 94, um recorde
vestindo nessa drea de hibridos, que esta Fernando Vilhena, diretor-comercial g
S R ’ 4]
tendo excelente aceitagdo no Pais.” ~ da Armco-Staco/RJ, revelou que sua em- er suas exportago
A produtividade do milho no Brasil, presa teve de renegociar varios contratos Criada por descendentes de alemaes,

de acordo com Jensen, estd em grande durante 0 ano, também emrazdo doscus- ha exatos 70 anos, a empresa gaucha
Esos dn:;?:l emprestimos.  Kepler Weber S.A estd gradativamente
7 egundo Vilhena,um  consolidando uma lideranga no mercado
COMPARATIVO DA PRODUCAO DE SEMENTES 1993 dado que cham d0s, ndo
COM A ESTIMATIVA DA PRODUCAO DE SEMENTES1994 atem;,i:icc)1 foi a énf&?s: et . e b At
EM TONELADAS

apenas no Brasil, mas em toda a América
dada a compra de si-  Latina. Isso ocorre porque seus produtos
los e equipamentos  de caracterizam como sistemas de arma-
para armazenagem Zenagem.
por parte das coope- A empresa nio fornece determinado
rativas, em sua maio-  equipamento apenas, mas propde solugdes
racomrecursos pré-  a seus clientes, através de projetos que
PR incluem desde o silo até as maquinas de
Ho_ie_, acapacida-  secar e limpar, além de equipamentos de
' ~ 40 | e estitica de arma- transportee manutengdo. Essa maneira de
: | .~ | zenagemdegriosno operar tem inibido a concorréncia de es-
TOTAL 1.654.676 1.694.300 Pa_;; ¢ dt(ti cercade 48  trangeiros no Brasil, os quais estdo acos-
Fonte: ABRASEM/Associadas nos estados/M.A.A.R.A./CESM-DF mijhoes de toneladas,  tumados a uma outra forma de
cuja relagdo com a  comercializagio: aquela que ¢ feita atra-
produgdo de grios é  vés do intermediario, que faz o papel de
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projetista e agregador
de produto. Isso re-
sulta numa diversifi-
cagdo de fornecedo-
res, 0 que ndo OcoITe
quando o fabricante €
a Kepler Weber.

No ano passado,
por exemplo, a com-
panhia, mesmo numa
conjuntura cambial
adversa (a defasagem
do délar em relagio
ao real manteve-se
em torno de 15%,
desde a sua introdu-
¢do, em julho, até de-
zembro), conseguiu
um recorde nas ex-
portagdes, correspon-
dente a US$ 17,4 mi-
Ihdes. Os paises da América Latina fo-
ram os responsaveis pela quase totalida-
de dos pedidos, com excegdo de apenas
dois, de pouco significado financeiro, para
o Oriente Médio e a Africa do Sul.

Com uma receita bruta equivalente a
US$ 99,1 milhdes, a Kepler Weber teve,
em 94 um crescimento de 71,4%, em re-
lagdo a 1993. O resultado positivo acu-
sou US$ 5,1 milhdes.

RN

FONTE: A GRANJA

Moura: politica de investimentos

CANA-DE-AGUCAR

Tem producéao pra
todo o mundo

Produzir cada vez mais excedentes é
ameta do setor de cana-de-agucar no Pais.
Isso porque, com a redugdo dos estoques
mundiais de agucar, principalmente em
fungdo das quebras das safras cubana e
da Comunidade Européia e 0 aumento de
demanda, todo o excedente do Brasil po-
der4 ser absorvido pelo mercado interna-
cional. No ano passado, por exemplo, o
Pais produziu 10,5 milh&es de toneladas,
das quais 7 milhdes foram dirigidas para
o mercado interno. As 3,5 milhdes de to-
neladas restantes destinaram-se a paises
como Portugal, Rissia, Estados Unidos,
Egito, Nigéria, Ird, Iémen e outros. Os
embarques renderam US$ 980 milhdes,
diante de US$ 770 milhdes de 93, quan-
do o volume fisico das exportagdes foi de
2,7 milhdes de toneladas.

Dados da Associagdo das industrias
de Agticar e Alcool do Estado de Sao Pau-
lo (AIAA) indicam que 0s pregos inter-
nacionais do agucar continuam em pata-
mares elevados, o que estimula as expor-
tagdes. O agucar refinado, por exemplo,
estava sendo negociado, em fevereiro des-
te ano, a US$ 380 por tonelada, o que sig-
nifica mais do que o dobro, em compara-
¢do hé dois anos. Isso ¢ um reflexo direto
de que o consumo mundial € superior a
oferta, ja pelo terceiro ano consecutivo.

Segundo estimativas da AIAA, a pro-
dugdo mundial de agucar, na safra 94/95,
devera ficar entre 112 e 113 milhdes de
toneladas, quando o consumo previsto €
de 114 e 115 milhdes de toneladas, ha-
vendo um déficit, portanto, de 2 milhoes
de toneladas. Essa previsdo, porém, ain-

da é fonte de divida, na medida em que
ndo existe um consenso sobre a produgdo
do Brasil para a proxima safra. Enquanto
a Organizagdo Internacional do Agucar
(OIA) prevé uma produgéo de 12 milhdes
de toneladas para o Brasil, as projegdes
internas indicam um patamar proximo de
11,2 milhes, ou sejam 6% a mais do que
o0 ano passado. Pelas estimativas da OIA,
a produgdo mundial de agucar chegara a
113,595 mil toneladas, e o consumo, a
114,311 mil toneladas.

O mesmo relatorio prevé que talvez
haja queda nos pregos do produto, em ra-
z30 da possibilidade de elevagdo da pro-
dugdo mundial. As chuvas registradas na
Australia, Brasil e Africa do Sul sdo con-
sideradas satisfatorias pela OIA, para a
produgdo da matéria-prima. Com a pos-
sivel alteragdo no cenario, 0s pregos po-
derdo voltar ao patamar médio registrado
em 1989, em torno de US$ 0,10 por li-
bra-peso.

Indiferente a essas projegoes, o setor
de cana-de-agucar do Pais continua inves-
tindo. Recentemente, foram aprovados
pelo governo federal 52 projetos de trans-
formagdo de destilarias autdnomas de al-
cool em usinas de agucar e dlcool, dentre
os quais 10 ja deverdo ser concretizados
na safra 95/96, tendo sido deflagrado, re-
centemente, no Centro-sul, um processo
de incorporagdo que atingiu um universo
de 20 unidades. A totalidade do setor €
formada por capital nacional com origem
familiar.

O quadro favoravel ao segmento co-
megou a ficar mais forte a partir do inicio
dos anos 90, em conseqiiéncia da redu-
¢do da safra de cana de Cuba, até entado
um dos principais produtores mundiais.
Cuba chegou a produzir 8 milhdes de to-
neladas de agucar, caindo nos ultimos
anos para menos de 2 milhdes de tonela-
das.

RBNKING - USINAS
SAO PAULO
B | UNIDADE :3:5“&
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1° lugar em vendas no
ano de 94: 34,4%.

1° lugar em vendas em

jan/fev/95: 43,4%.

Dados divulgados pela Anfavea.



PARA PROVAR
* QUAL A PREFERIDA
DOS AGRICULTORES,
NADA MELHOR
QUE 0 DEPOIMENTO
DOS NUMEROS.

frente. Em apenas dois meses, sua participagao deu um salto para 43,4 por cento, ampliando, mais
uma vez, a sua lideranca no mercado nacional. Essa performance & mais uma prova de que as ino-

TOCSS vacoes e a produtividade das novas TC 55 e TC 57 estdo a cada dia NEW HOLLAND

subindo na preferéncia dos agricultores do Brasil inteiro. Por isso,

i’ A New Holland foi a campea de vendas de colheitadeiras em 94 e j& comega o ano disparando na " "

| @3S se alguém disser que é lider em colheitadeiras, mude de conversa. O time vencedor.

E investir e colher. osnameros da New Holland falam mais alto. No mundo inteiro.

LAPIS RARO



ADUBOS

Investimentos com
forca total

Um mercado em expansdo no agri-
business brasileiro € o do setor de fertili-
zantes. Depois de cair a um dos mais bai-
xos indices de todos os tempos, em 1991,
quando foram comercializados somente
8,4 milhGes de toneladas, ele vem cres-
cendo a taxas entre 5% a 10% ao ano.
Essa tendéncia se confirmou no ano pas-
sado, quando foi quebrado o recorde de
vendas, com um total de 11,4 milhGes de
toneladas — um crescimento de 8% em
relagdo ao ano anterior.

A demanda por fertilizantes estimu-
lou os fabricantes a retomarem os inves-
timentos com prioridade para a logistica.
Algumas unidades misturadoras que es-
tavam paradas foram reativadas, enquan-
to outras, situadas em locais estratégicos,
ampliaram a capacidade de produgdo. A
idéia agora é tornar as empresas mais
competitivas, na medida em que o mer-
cado tende a se alargar. Isso passa pela
necessidade de tornar o insumo menos
dispendioso para o agricultor, o que ¢é
viabilizado com a redugdo do frete.

Somente o frete de Sdo Paulo para o
interior do Rio Grande do Sul, por exem-
plo, contribui para um acréscimo entre
12% e 15% no prego final do produto.
Na medida em que a empresa fornece-
dora passa a abastecer mercados com
fonte de produgdo mais proxima, esse
percentual se reduz, tornando mais com-
petitivo o produto. Por causa disso, a
operagdo, conhecida como “fasson”, e
que consiste no aproveitamento de capa-
cidade ociosa de terceiros, também foi
muito utilizada no setor de fertilizantes.
Dessa forma, essas empresas puderam
atender a mercados emergentes, princi-
palmente em regides do Nordeste onde
cresce o cultivo da soja.

O dado mais estimulante no setor de
adubos, em 94, foi a volta dos cafeicul-
tores ao mercado, fato que se deu com
especial énfase nas regides de Sdo Pau-
lo, Minas Gerais e Espirito Santo. Os pro-

dutores de cana-de-agucar, milho ¢ laran-
ja também apresentaram uma demanda
bem acima de anos anteriores. Os
sojicultores, muito atuantes em anos an-
teriores, desta vez retardaram parte da
compra por causa da defasagem cambi-
al. Mais para o final do segundo semes-
tre, com o direcionamento das vendas
para o mercado interno, a aquisi¢do de
insumos foi normalizada. Os maiores in-
dices de aquisi¢do de adubos no setor soja
foram localizados nas novas fronteiras
agricolas: em Balsas/MA, Barreiras/BA
e Vale do Gurguéia/PI. Para 95, a previ-
sdo do setor é de novo crescimento.

Trevo investiu US$ 9 milhdes
em logistica.
Ganhou competitividade

Principal fabricante de adubos do
Pais, a Adubos Trevo, de Porto Alegre,
elegeu no ano passado duas prioridades.
A primeira delas foi o cliente, o que faz
a empresa preocupar-se com a logistica,
a fim de proporcionar insumos com pre-
¢os menores, além de maior seguranga e
rapidez na entrega. A outra foi o Merca-
do Comum do Sul (Mercosul), em espe-
cial a Argentina, dona de um mercado de
fertilizantes estimado em cerca de 600
mil toneladas por ano.

Somente em logistica foram investi-
dos US$ 9 milhdes em instalagdes e equi-
pamentos, 0 que deu a empresa maior
competitividade. A maior parte dos re-
cursos, em torno de US$ 5 milhdes, foi
aplicada na compra de trés barcos e na
reforma de outros dois, 0 que elevou para
17 embarcagdes a frota da Navegagio

Alianga, subsididria do grupo, que opera -

com uma capacidade estitica de 42 mil
toneladas. Anualmente, mais de 400 mil
toneladas sdo transportadas na rota Por-
to Alegre—Rio Grande, ao longo da La-
goa dos Patos.

Outros US$ 4 milhdes foram direcio-
nados para a ampliagdo de duas unida-
des misturadoras: uma em Porto Alegre
e outra em Salvador, que devera atender
a regido de Barreiras, no oeste da Bahia.
“Num mercado cada vez mais competi-
tivo, temos de redu-
zir custos, sem
comprometer a qua-
lidade e, ao mesmo

ADUBOS TREVO

12,25%

tempo, ampliar a
producgdo, de modo

MANAH

10,40%

a diluir os custos da

IPIRANGA
SERRANA

10,14%

operagdo’, diz Fer-
nando Becker, pre-
sidente da Adubos
Trevo. “Como os
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FONTE: ANDA  custos com as ma-

Becker: redugdo de custos

térias-primas sdo internacionais, resta a
empresa aperfeigoar a logistica de pro-
dugio e entrega”, acrescenta.

Com vendas de 1,7 milhado de tonela-
das em 94, a Trevo teve um crescimento
de 27% em comparagdo ao ano anterior,
em volume fisico. Parte disso deve-se as
providéncias da companhia de atuar no
Mercosul com unidades préoximas ao
mercado. Ainda em 94, a Trevo iniciou
as operagdes de uma unidade no bairro
Lanus, em Buenos Aires, com capacida-
de de 60 mil toneladas por ano. O inves-
timento foi de US$ 200 mil.

Com sete unidades misturadoras (Por-
to Alegre, Curitiba, Paulinia, Uberaba,
Vitéria, Salvador e Recife), duas fébri-
cas (Rio Grande e Cubatdo) e mais duas
misturadoras no Mercosul (Montevidéu
e Buenos Aires), a Trevo teve uma recei-
ta bruta em 94 de US$ 344 milhdes, um
crescimento de 62%. Em 95, a empresa
pretende inaugurar nova misturadora em
ImperatrizZMA.

ALGODAO

Lenta e necessaria
recuperacao

Estimulada pelos pregos internacio-
nais — os melhores nos tltimos dez anos
— a cultura do algoddo no Brasil come-
¢a a renascer. Para um pais que ja esteve
entre os cinco primeiros do mundo na
produgdo dessa matéria-prima, isso ndo
deixa de ser um boa noticia. De fato, de-
pois de chegar a produzir 1,5 milhdo de
toneladas de algoddo em carogo, 0 Bra-
sil foi quase alijado da lista dos princi-
pais produtores mundiais, com uma sa-
fra que teve seu recorde negativo em 93,

-



com um total de 420,1 mil toneladas de

algodio em pluma. No ano passado, hou-

ve um pequeno avango na produgdo, que

chegou a 483,1 mil toneladas, o que pos-

sivelmente terd continuidade nos anos

zeguintes, conforme previsdo do merca-
0.

Em 94, o acréscimo de 15% na safra
foi garantido por fatores climéticos fa-
voraveis, que resultaram num aumento
significativo da produtividade da Regido
Centro-Sul e o retorno da Regido Nor-
deste ao cendrio produtor. Apesar disso,
persistiu uma maior falta de motivagéo
para o plantio, o que contribuiu para o
aumento nas importagdes, que atingiram
um volume inédito na histéria da coto-
nicultura brasileira.

De 89 a 92, o consumo interno per-
maneceu em torno de 750 mil toneladas,
sendo que, em 93, subiu para cerca de
830 mil toneladas, atingindo 900 mil to-
neladas em 94,

Principal produtor de algodéo do Pais,
o Estado do Parana se constitui numa es-
pécie de paradigma dessa cultura. Nos
anos 88/89, os paranaenses chegaram a
plantar cerca de 700 mil hectares, que se
reduziram de forma dréstica posterior-
mente.

No ano passado, por exemplo, foram
produzidas 145 mil toneladas numa 4rea
de 247 mil hectares. Neste ano, a previ-
sdo & chegar a 280 mil hectares, com uma
produgdo de 180 mil toneladas de algo-
ddo em pluma, conforme informa Jodo
Celso Santos, coordenador comercial da
Cooperativa de Cafeicultores e Agrope-
cuéria Maringa (Cocamar), segunda no
ranking nacional do cooperativismo, com
receitas anuais de US$ 350 milhdes.
“Com USS$ 1,10 por libra-peso no mer-
cado internacional e R$ 6,00 por arroba
no mercado interno, o algoddo recebeu
novo impulso entre os produtores”, afir-
ma Santos. “Se 0 governo tomar algumas
medidas de estimulo para incentivar o
produtor, o Brasil podera recuperar-se
nessa cultura. Estamos pouco mecaniza-
dos, e as autoridades deveriam olhar com
maior atengdo os pequenos produtores,
que tém dificuldades para investir em
maquinério”, acrescenta.

Os novos horizontes do algoddo no
Pais, contudo, parecem ser mesmo de
evolugio.

Prova disso sdo os investimentos que
os grandes produtores estdo providenci-
ando. Somente a SLC, do grupo
Schneider & Logemann, de Horizontina/
RS desembarcou, na primeira quinzena
de margo passado, um total de 50
colhedeiras de algoddo, no Porto de Rio
Grande, importadas da John Deere, dos
Estados Unidos. Destino: grandes produ-

tores, como os grupos Maeda, de Sdo
Paulo, e Itamaraty, de Mato Grosso. So-
mente o Grupo Maeda possui uma frota
de 60 colhedeiras da marca John Deere,
informa Gilberto Zago, gerente de
marketing da SLC.

Alpargatas-Santista
jié é o maior exportador de
tecidos de algodao

S6 no ano passado, o Brasil importou
320 mil toneladas de algoddo, o que re-
presentou um investimento equivalente
a US$ 600 milhdes. Basta esse dado, se-
gundo Andrew Macdonald, diretor de
operagdes de algoddo da Alpargatas-
Santista Téxtil S.A., principal empresa no
setor, para fazer com que o Pais desperte
para a necessidade de investir numa de
suas mais importantes culturas. “Nos 1l-
timos tempos, os paises que ndo tém au-
tonomia de algoddo estdo abandonando
a produgdo de téxteis”, avisa o técnico,
consciente de que o Brasil tem condigdes
para alcangar a auto-suficiéncia nessa
cultura.

A Alpargatas-Santista existe desde
janeiro de 94, quando se juntaram as are-
as de indigos e brins da Sdo Paulo
Alpargatas e da Santista Téxtil. Sua vo-
cagdo sdo os produtos basicos de puro
algoddo e mistos. Tomando-se como
exemplo os tecidos indigo ou denim, que
significam 65% da produgédo da compa-
nhia, esse mercado, na Ultima década,
tem crescido aproximadamente 5% ao
ano. Seu potencial é ainda mais promis-
sor, quando se compara 0 consumo per
capita do brasileiro, 0,8 pega, ao do nor-
te-americano, que chega a 1,5 pega ao
ano. Por outro lado, estatisticamente esta
comprovado que, no Brasil, a cada 1%
de incremento de renda per capita, o con-
sumo de brins e indigo aumenta em 3

Macdonald: sem algodio, sem indistria téxtil

pontos percentuais. O mercado mundial
de tecidos indigo ou denim éde 1,6 2 1,8
bilhdo de metros lineares por ano, sendo
que o Brasil participa desse total com
12%, produzindo cerca de 200 milh&es
de metros lineares. O mercado brasileiro
consome 75% dessa produgdo e exporta
o equivalente a 50 milhdes de metros li-
neares. A Alpargatas-Santista é o maior
exportador nacional, com 30 milhdes de
metros lineares por ano. No mercado
domeéstico, detém uma fatia que oscila
entre 30% a 35%, enquanto a Vicunha
participa com 30%, e a Sudamtex, com
10%. Outros 30% sdo disputados por dez
empresas do setor.

IMPLEMENTOS

Crescimento médio
ficou em 20%

Generoso para a maior parte do agri-
business brasileiro, 1994 também con-
templou aqueles que vinham sendo os
mais sacrificados nos anos de “vacas
magras”. Um exemplo é o setor de im-
plementos agricolas, que até entdo ope-
rava no limite da capacidade ociosa, 0
que acabou levando a faléncia empresas
tradicionais. No ano passado, a grande
maioria conseguiu reverter esse quadro,
elevando a produgdo em torno de 20%,
em média, conforme dados do Sindicato
das Industrias de Maquinas Agricolas do
Rio Grande do Sul (Simers). Alguns mais
favorecidos puderam elevar a produgdo
em até 50%, reduzindo a capacidade oci-
0sa em termos proporcionais.

A Stara, de Nao-Me-Toque/RS, por
exemplo, fabricante de subsoladores, ara-
dos e outros implementos, teve em 94 o
seu melhor exercicio em 35 anos de ati-
vidades, segundo seu diretor, Geraldo
Van Scheik. “Tivemos boas vendas do
Mato Grosso ao Rio Grande do Sul, com
destaque para os produtores de milho e
soja.”

Ja a Boelter, de Gravatai, igualmente
do Rio Grande do Sul, também teve em
94 um de seus melhores resultados de
anos recentes. Conforme Marcelo Bugin,
gerente de marketing da empresa, a
Boelter teve um crescimento de 20% nas
vendas, em relagdo a 93. Um dos princi-
pais fatores dessa evolugdo foi a conquis-
ta de novos mercados, principalmente no
cerrado, onde as carretas graneleiras
fabricadas pela empresa gatcha tiveram
grande aceitag@o. “Os pregos agricolas,
a disponibilidade de recursos do Finame,
do Banco Nacional de Desenvolvimento
Econdmico e Social (BNDES), também
ajudaram”, afirma Bugin. “Mas a expan-
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sdo da soja e do milho no cerrado foi um
dado que impulsionou as vendas da em-
presa, que soube aproveitar esse poten-
cial de mercado.”

A Stara, que cresceu 30% em vendas
no ano de 94, relativamente a 93, ven-
deu cerca de 2.000 subsoladores automa-
ticos Asa, fato que representou novo re-
corde desse produto, segundo Geraldo
Van Scheik. “Tivemos grande aceitagdo
com esse subsolador automatico, que ndo
sofre com os obstaculos do campo, gra-
¢as a um dispositivo que impede a ma-
quina de parar em terrenos adversos.”

Para 95, as empresas mantém uma
certa expectativa quanto aos resultados.
O crescimento das vendas do setor, que
vinha sofrendo forte incremento, no fi-
nal de 94 sofreu uma pequena reversao,
0 que ndo se alterou no inicio deste ano.
A razio desse quadro, além da sazona-
lidade natural do setor, € a falta de dis-
ponibilidade de recursos, que, com a
substitui¢do da TR pela TJLP, trouxe cer-
to descompasso no atendimento dos pe-
didos de financiamento por parte dos
agentes do Finame.

Em 94, a Jan operou quase
na plenitude
da capacidade instalada

A Implementos Agricolas Jan, de
Nio-Me-Toque/RS, uma das principais
empresas do setor de implementos, ficou
entre as primeiras a industrializar e
comercializar arados de discos reversi-
veis no Pais, o que aconteceu em mea-
dos da década de 60. Nos anos seguin-
tes, ela chegou a instalar a maior fabrica
do produto no continente. Na década de
70, foi obrigada a diversificar, introdu-
zindo o arado subsolador, conhecido po-
pularmente como “pé de pato™. Hoje, em
razdo das mudangas ocorridas no merca-
do, basicamente com a introdugdo do
plantio direto, o “pé de pato” deixou de
ser fabricado, enquanto os arados de dis-
co passaram a se constituir numa parce-
la pouco significativa nas receitas da
companhia, que concentra seus esforgos
nos segmentos de distribuidores de
calcério e adubo e trituradores de restos
de cultura. No segmento de subsoladores,
a empresa compete no mercado com o
chamado Jumbomatic, um subsolador
com molas planas, permitindo atingir
uma profundidade maior no solo, sem
revolvé-lo em demasia. “Com o Jumbo-
matic é possivel deixar o maximo de re-
siduos de culturas sobre o solo, o que
proporciona um bom funcionamento para
a plantadeira”, explica Neri do Nasci-
mento e Silva, diretor da Jan.
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Neri: Jumbomatic vai mais fundo

Com trés unidades industriais insta-
ladas em Nao-Me-Toque, a Jan conse-
guiu em 94 um incremento de 15%, em
relagdo ao ano anterior. O maior desta-
que nas vendas foi o distribuidor de cal-
cario e de adubo direcionado para as cul-
turas de soja, milho e laranja, em especi-
al. “Durante 94, estivemos operando qua-
se na plenitude da capacidade instalada,
fato que se deveu basicamente a dispo-
nibilidade do Finame e ao Plano Real”,
conta Nascimento.

PRINCIPAIS EMPRESAS
DO SETOR

-
FAMILIA DE ARADOS
DE DISCOS

( PREPARO DE SOLO|

MARCHESAN, BALDAN, JUMIL,
SANTA ISABEL, JAN

MARCHESAN, BALDAN, PICCIN,
CIMEVASA, STARA, SEMEATO

FAMILIA GRADES

FAMILIA PLANTIO

E SEMEADURA JUMIL, SEMEATO, MARCHESAN,

gthEDAN, FANKHAUSER, IMASA,

1

FAMILIA CARRETAS
AGRICOLAS

ACTON, ACHINIF BERTANHA,
FUNDICAO JACU
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ARROZ

Custos cada vez mais
inchados

Uma das locomotivas da economia
gatcha, a cultura do arroz, vem enfren-

tando nos ltimos tempos um clima con-
turbado, em razdo da redugdo da aliquota
de importagéo de 15% para 10%, quando
o setor reivindicava 35%. Foi esse o prin-
cipal fator, ali4s, que estimulou a impor-
tagdo de mais de 1,2 milhdo de tonela-
das, no ano passado, contribuindo para
reduzir a participagdo do arroz da indus-
tria gaticha no mercado nacional, avgha
Milos Schneider, presidente do Sindica-
to da Industria do Arroz do Rio Grande
do Sul. Segundo ele, importado com al-
tos subsidios e prazos de pagamento de
até um ano, o produto ficou mais barato
em relagdo ao nacional, o que trouxe
apreensdo para os orizicultores. Pois foi
com certo alivio que o setor recebeu a
noticia neste ano, conforme Instrugao
Normativa, de 24 de fevereiro, do Mi-
nistério da Agricultura, que, a partir de
agora, as importagdes s6 poderao ser re-
alizadas com pagamento 2 vista. s

A medida teve excelente repercussdo
no mercado orizicola, uma vez que trara
mais competitividade ao produto nacio-
nal, a0 mesmo tempo que dificultard a
apropriagdo de vantagens por parte dos
importadores, que tinham como grande
atrativo o prazo médio de pagamento de
180 dias. Com isso, o mercado interno
estd conseguindo manter-se mais estavel
no inicio da entrada da safra nacional. Na
segunda semana de margo, por egcemp]o,
os pregos pagos ao produtor no Rio Gran-
de do Sul permaneceram no patamar de
R$ 8,00 a R$ 8,50 por saca de 50 quilos,
enquanto nos Estados centrais (Goias,
Mato Grosso e Mato Grosso do Sul), o
prego gira em torno de R$ 7,50 aR$ 8,50.

Para Schneider, a fim de complemen-
tar as medidas inibidoras para a impor-
tagdo, é necessario, no entanto, que a
aliquota de importagado seja elevada para
35%, conforme acordo expresso na Car-
ta de Montevidéu, assinada pelos quatro
paises-membros do Mercosul. “Essa taxa
deve ser fixada pelo governo € Ser flexi-
vel, podendo ser reduzida ate o limite ;ia
Tarifa Externa Comum (TEC), de 10%,
sempre que houver risco de desabas-
tecimento. Sem essa protegao, as indus-
trias do Mercosul ficam desamparadas e
inseguras, para investirem em seus par-
ques industriais”, explica.

Nio é esse o pensamento do gover-
no. O secretario de Politica Agrllcola do
Ministério da Agricultura, Guilherme
Leite Dias, entende que os produtores de
arroz irrigado do Rio Grande do Sul, Es-
tado que responde por 44,94% da produ-
¢80 nacional, enfrentam problemas estru-
turais que s6 podem ser resolvidos por
meio de uma “reengenharia” do setor.
Conforme Dias, um dos maiores entra-
ves é o custo médio do arrendamento P>






de terras e 4gua, que atinge 29% do total
da produgdo de quase 70% dos arrozeiros
gauchos. “Adianta muito pouco reduzir
as taxas de juros ou prorrogar por longo
periodo o prazo de pagamento dos débi-
tos bancarios do setor, conforme reivin-
dicam as liderangas rurais gatichas. Sdo
medidas paliativas que ndo eliminam a
maior competitividade dos produtores de
paises asidticos no mercado”, declara.

No ano passado, a safra do Rio Gran-
de do Sul contribuiu com 4,2 milhdes de
toneladas, o que representou uma queda
de 11,46%, diante do ano anterior.

A saffa total atingiu 10,6 milhdes de
toneladas, um acréscimo de 4,95%.

Para 95, o setor prevé um pequeno re-
cuo na area plantada do Rio Grande do
Sul, entre 1% a 3%, e entre 1% a 2% em
Santa Catarina. J4 no Centro-Oeste, a re-
dugdo devera ser entre 13% e 8%, e em
Mato Grosso e Goiés, entre 10% e 15%,
e 4% e 10%, respectivamente. A produ-
¢do esperada € de 11 milhdes de tonela-
das.

Plano Real estimulou a
Suprarroz em langar novos
produtos no mercado

O reestudo de projetos que permane-
ciam quase esquecidos nas gavetas das
empresas € um dos fendmenos provoca-
dos pela estabilidade econdmica do Pais.
Isso estd ocorrendo em quase todos os
ramos, com énfase especial no setor de
alimentagdo. Uma prova ¢ a decisdo da
empresa gaucha Suprarroz S.A., do Gru-
po Joaquim Oliveira, primeira no ranking
no segmento de arroz beneficiado, de lan-
ar vérios produtos no decorrer do ano,
na expectativa de aumentar suas recei-
tas. O lance inicial ocorreu em outubro
do ano passado, quando chegou ao mer-
cado o arroz da marca “No ponto” — um
parboilizado de alto padrdo, com sabor
especifico — o qual deve ser seguido por
pelo menos trés novos produtos ja defi-
nidos. “Vamos comegar com 0 arroz com
tempero, depois arroz para risoto e o ‘boil
in bags’, anuncia Ant6nio Oliveira, pre-
sidente da Josapar, holding controladora
da Suprarroz e do Supermercado Real.

Com 22 anos de existéncia, a Suprar-
roz ¢ mais conhecida pelo arroz da mar-
ca Tio Jodo, tipo agulhinha, que estd ha
20 anos no mercado, com a mesma em-
balagem e um publico fiel, do Oiapoque
ao Chui. Somente o Tio Jodo € responsa-
vel por 70% das vendas de arroz da com-
panhia, que no ano passado beneficiou
540 mil toneladas do produto, com uma
evolugdo de 8% em relagdo a 93.
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Oliveira: agora, € o arroz com tempero

Com quatro unidades industriais —
trés em Pelotas e uma em Itaqui — e ca-
pacidade de armazenagem de 2,5 milhdes
de sacos, a Suprarroz, hi quatro anos,
resolveu investir cerca de US$ 7 milhdes,
para dobrar a capacidade de beneficia-
mento de arroz, chegando a 600 mil to-
neladas. E exatamente esse nimero que
a empresa espera comercializar em 1995,
0 que deve proporcionar igual incremento
nas receitas, em torno de 10%.

BANCOS

0 dominio do crédito
oficial

A cada inicio de ano, os principais
executivos das empresas de méaquinas e
implementos agricolas aguardam com
ansiedade uma informagdo bésica. O que
eles mais querem saber é o total de re-
cursos a serem destinados ao setor pela
Finame (agéncia especial de financia-
mento industrial), subsididria do Banco
Nacional de Desenvolvimento Econdmi-
co e Social (BNDES). Isso porque nos
altimos anos o Finame Agricola tornou-
se uma ferramenta comercial quase im-
prescindivel para o desenvolvimento e
mesmo para a sobrevivéncia das empre-
sas.

No ano passado, por exemplo, ap6s
cinco anos de existéncia, o Finame mo-
vimentou um volume equivalente a US$
840 milhdes, o que representou um in-

cremento de 57% em relagdo a 1993. Foi
um novo recorde da linha de crédito que
surgiu em 1990. Naquele ano, apenas as
pessoas juridicas tiveram acesso ao fi-
nanciamento, cujo montante global ndo
passou de US$ 10,5 milhdes. No ano se-
guinte, o Finame Agricola foi estendid_o
a pessoas fisicas, tendo sido contabi-
lizado um movimento de US$ 181,4 mi-
Ihdes — um valor importante, mas que
ndo teve maiores repercussdes nas plan-
tas industriais que operavam com altos
indices de ociosidade, informa Roberto
Penteado, presidente do Sindicato de
Méquinas e Implementos Agricolas do
Rio Grande do Sul. A

A partir de 1992, no entanto, o Finame
Agricola comegou a emitir 0s primeiros
sinais de que poderia vir a contribuir para
a recuperagdo de um setor que se ressen-
tia da época do “milagre econdmico
quando o crédito era facil e farto. Basta
lembrar que a venda recorde de tratores
aconteceu em 1976, com um total de
63.776 unidades.

Em 92, foram financiados bens no
valor de US$ 374,8 milhdes, o que ser-
viu para sacudir um segmento que vi-
nha hd muito tempo sem alento nem
mesmo para investir no desenvolvimen-
to de novos produtos. No ano seguinte,
o financiamento chegou a U_S$ 534,7
milh&es, trazendo um novo vigor para
as empresas.

Em 94, houve um periodo em que as
vendas de maquinas e implementos agri-
colas foram paralisadas em_decorrénc;a
do custo anual dos empréstimos, o qual
chegou perto de 50%, somados 0s juros
anuais de 10% a 11% mais uma TR men-
sal proxima dos 3%. “Essas taxas torna-
ram-se incompativeis com um cer‘xéri’sa
econdmico estavel, com inflagdo baixa”,
diz Edson Luiz Moret, chefe de assesso-
ria de planejamento da Finame. .

Apesar disso, passada a fase do ajus-
te ao real, os financiamentos foram reto-
mados de uma forma que surpreendeu
mesmo os técnicos do BNDES, diz
Moret. Em 94, a Regido Sul absorve}l
42% dos recursos do Finame. Em segui-
da veio o Centro-Oeste, com 34%, 0 Su-
deste, com 20%, e o Norte e Nordeste,
com o restante., Entre os Estados, o
Parana ficou com 24%, o Mato Grosso,
com 14,6%, Rio Grande do Sul, com
14%, S3o Paulo, 13%, Goids, 9,6%, Mato
Grosso do Sul, 9,3%, e o restante dilui-
do entre outros Estados. Os tratores e as
colhedeiras absorveram 69,3% dos US$
840 milhges colocados & disposi¢do dos
agricultores. Arados e grades ficaram
com 12,8%. Os demais equipamentos,
incluindo silos para armazenagem de
gréos, esgotaram os recursos disponiveis.



Para este ano, a institui¢do espera uma
demanda de US$ 1 bilhdo, que seré apro-
veitada rapidamente pelo produtor, pre-
vé Alessandro Pulici, diretor-comercial
da New Holland, do Grupo Fiat, de
Curitiba. O que deve contribuir para isso,
conforme ele, é o novo indexador adota-
do pelo Finame: a TILP (Taxa de Juros
de Longo Prazo), definida inicialmente
em 26,01% ao ano.

BB constata: a maior
parte dos pedidos é para
compra de mdquinas

Com mais de meio século de tradigdo
na agricultura, o Banco do Brasil tam-
bém é a primeira entre as instituigoes fi-
nanceiras que operam como agente do
Finame Agricola. Do total dos US$ 840
milhdes liberados pelo BNDES para o
setor, em 1994, o Banco do Brasil
intermediou US$ 564,1 milhdes, o que
representou um crescimento de 56%, em
relagdo a 1993, quando foram repassa-
dos US$ 360,8 milhdes. Em 94, o nime-
ro de contratos foi de 33.444, em relagdo
a.28.317 do ano anterior. Com 7.041 pe-
didos, o correspondente a US$ 109,4
milhdes, o Estado do Parané foi 0 pri-
meiro colocado entre os que apresenta-
ram maior demanda por crédito. Em se-
gundo lugar, veio o Rio Grande do Sul
com 6.195 contratos, no valor total de
US$_86,5 milhdes. O Estado de Sao Pau-
lo foi o terceiro, com 4.578 pedidos e um
financiamento global de US$ 86 milhdes,
apenas US$ 500 mil a menos do que o
Rio Grande.
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Conforme Paulo Cordenonsi, geren-
te de negécios do Banco do Brasil por
conta do BNDES, a maior parte dos pe-
didos é para a compra de tratores e de
colhedeiras. A clientela, em sua maioria,
¢ formada por pequenos e médios pro-
dutores. E a liberagdo de recursos ocorre
num prazo entre 20 e 25 dias depois de
protocolada a solicitagdo.

Até junho de 94, o Banco do Brasil
operava na modalidade balcdo, um pro-
cedimento que tinha como objetivo adi-
antar recursos para o produtor, o que era
feito com capital proprio da instituigdo.
Ocorre que, com a elevagdo das taxas de
juro do mercado, a comissdo dada pelo
Finame aos agentes, de 1,5% ao ano, tor-
nou-se pouco atrativa, o que fez o banco
direcionar seus recursos para aplicagdes
mais compensadoras. Uma iniciativa 6b-
via, na medida em que se trata de um ban-
co e, como tal, deve buscar a melhor ren-
tabilidade possivel.

Para 1995, o BB espera um incremen-
to de 50% no volume de financiamento
do Finame Agricola, revela Cordenonsi.

CAFE

Bons motivos para
comemoracao

As exportagdes de café em grao al-
cangaram em 1994 o melhor resultado
dos 1ltimos nove anos. Foram vendidos
US$ 2,1 bilhdes, diante de US$ 1 bilhdo
do ano anterior, com um crescimento de
118%. Esse desempenho do setor foi su-
perior apenas em 1985, quando as ven-
das para o exterior atingiram US$ 2,3 bi-
Ihdes.

Em 1994, o café recuperou a sua im-
portancia histérica em relagdo as expor-
tacdes do Pais, passando a representar 5%
de seu total, de US$ 43,5 bilhGes. Nos
tltimos anos, devido & queda nos pregos,
a receita do café ndo passou de 3% das
exportagdes do Brasil.

Incluindo o café soluvel, cuja receita
ainda ndo havia sido contabilizada no fi-
nal de fevereiro, a previsdo € que as ex-
portagdes de café em 94 cheguem a US$
2,5 bilhdes, diz o presidente da Federa-
¢do Brasileira dos Exportadores de Café
(Febec), Jair Coser.

No ano passado, o volume exportado
somou 14,4 milhdes de sacas, inferior em
4,7% ao total de 15,1 milhdes de sacas
embarcados em 1993. Contudo, o prego
médio de US$ 150,82 por saca, obtido
em 1994, superou em 128% o prego me-
dio de US$ 66 por saca em 93. “As gea-
das de junho e julho, seguidas de pro-
longada estiagem nas regides produtoras,
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de, de tradicional
procedéncia,
para selecionar
entre 70 e 80 mil
sacas que utiliza
€m Seu pProcesso
de torrefagdo e
moagem. A par-
ticipagdo do
Agucar Unido no
mercado da re-
gido Centro-Sul
de agucar refina-
do é de 60%, se-
‘ gundo dados da
empresa. As
marcas de café

foram o fator preponderante para valori-
zagdo das cotagdes externas’, informou
Coser. “A tendéncia de alta ja havia se
manifestado no Gltimo semestre de 93,
em razdo da retencgdo das exportagdes
posta em prética pelos paises produto-
res.” No global, a produgdo de café do
Brasil atingiu em 94 cerca de 26 milhdes
de sacas, devendo reduzir-se para cerca
de 16 milhdes na proxima safra devido
as geadas.

Cia. Unido é cada vez mais
lider na producdo de café
torrado e moido

A Companhia Unido dos Refinadores
de Agucar e Café estd comemorando 85
anos de participagdo e de lideranga no
mercado nacional de agiicar e de café tor-
rado e moido. Fundada em 1910 pela fu-
sdo de refinarias concorrentes que ope-
ravam no mercado paulista, ela ja nas-
ceu lider. Em 1912, produzia 600 sacas
de 50 quilos de agticar refinado e 3.000
sacas de 60 quilos de café torrado, por
més.

Em 1973, seu controle aciondrio foi
totalmente adquirido pela Cooperativa de
Produtores de Cana, Agticar e Alcool do
Estado de Sdo Paulo Ltda. (Copersucar),
que retine, atualmente, 40 das mais efi-
cientes usinas de aglicar concentradas no
Estado de S3o Paulo e que mantém um
dos mais completos centros de desenvol-
vimento de tecnologia da agroindustria
da cana-de-aguicar de todo o mundo.

A unidade de torrefagdo e moagem de
café, localizada também na cidade de Sao
Paulo, é responsavel pela producdo anu-
al de 700 mil sacas de 60 quilos de café
torrado e moido.

Para manter o rigor na qualidade de
seu produto final, a Unido manipula, por
més, mais de 350 mil sacas de café ver-
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Fonte: ABIc  Pildo, Caboclo e

Unido detém
14% de todo o mercado nacional de café
torrado e moido.

CALCARIO

E 0 sonho nao virou
realidade

Apesar da evolugdo da safra de grios,
ainda sdo modestos os resultados conse-
guidos pelo setor de calcario agricola no
Pais, em termos de consumo. No ano pas-
sado, as vendas do corretivo excederam
a pouco mais de 20 milhdes de tonela-
das, 0 que representou um pequeno acrés-
cimo, em comparagdo ao ano anterior,
que totalizou cerca de 19,3 milhdes de
toneladas. Esses dados ainda estio mui-
to longe das previsdes da industria
moageira, que, estimulada pelo Progra-
ma Nacional de Calcério Agricola —
Procal (1975-79), investiu pesadamente
na ampliagdo da capacidade instalada.

Com isso, em 1988 o setor chegou a
contar com 391 empresas produtoras de
calcério (892 moinhos) e uma capacida-
de de cerca de 49 milhdes de toneladas
por ano, operando 250 dias, em dois tur-
nos. A previsdo era de chegar, em dez
anos, a 25,8 milhdes de toneladas, com
um incremento médio de 2 milhdes de
toneladas a cada ano. Os prognésticos,
no entanto, ficaram bem aquém da reali-
dade e, hoje, completados vinte anos des-
de a instituigdo do Procal, 0 consumo de
calcario agricola ndo chegou sequer aos
25 milhdes de toneladas previstos para
1984,

O incremento tem sido pequeno a
cada ano, sem contar as quedas bruscas
de consumo provocadas pela desordem
econdmica do Pais. Vejamos: em 1987,
conforme dados da Associagio Brasilei-
ra de Produtores de Calcario Agricola
(Abracal), o consumo foi de 13,5 milhdes

de toneladas, elevando-se para 16,6 mi-

. lhdes no ano seguinte. Em 89, houve um

recuo para 14,5 milhdes e, em 90, devi-
do ao Plano Collor, novo recuo para 11,6
milhdes de toneladas.

Em 1991, as vendas cairam para 10,5
milhdes, que, em 92, pularam para 15,4
milhdes. Nos dois ltimos anos, o setor
vem mantendo uma evolugdo nas vendas,
embora ainda em indices insuficientes
para reduzir a capacidade ociosa da in-
dustria moageira.

“Falta mais conscientizacdo do agri-
cultor para a necessidade de corrigir a
acidez do solo”, explica Fernando Carlos
Becker, diretor-executivo do Sindicato da
Indistria e da Extragdo de Marmore,
Calcéario e Pedreiras no Estado do Rio
Grande do Sul (Sindical) e secretario da
Abracal. “O governo deveria difundir a
importancia da pratica de corregdo dos
solos, que, em geral, sdo muito acidos, o
que resulta numa baixa produtividade.”

Com cerca de 360 empresas em ati-
vidade, o setor tem no Estado do Parana

o lider em produgdo, com 5 milhdes de

toneladas, e um consumo de 3 milhdes.
Minas Gerais vem em seguida, com pro-
dugdo de 3,8 milhdes de toneladas e um
consumo de 2,7 milhdes. O maior con-
sumidor é o Estado de Sdo Paulo, com
3,8 milhdes de toneladas e uma produ-
¢do de 2,4 milhdes. O Rio Grande do Sul
produz 2,9 milhdes e gasta 3,3 milhdes
de toneladas.

Para 1995, a previsdo de consumo &
de 25 milhdes de toneladas, o que pro-
porcionaria um crescimento em torno de
20%, em relagdo ao ano anterior, segun-
do Oscar Raabe, presidente do Sindical/
RS.

Produzido

Consumo

UF no Estado Exportado Importado aparante
RS 2.900 (PR) 400 3.300
sC 150 (PR) €00 750
PR 5.000 | 1.930 (PR) 300 3.070
SP 2460 (MG) 1,100 3.860
MG 3800 (1100 (SP) - 2700
MS 750 (PR) 630 1.380
MT 2200 - - 2.200
GO 1535| 50 (BA) - 1.485
TO 300( 240 (BA) - 60
MA 400 . - 400
ES 60 - (RJ) 70 130
BA 108 20 (PB)|312 420
SE 60 20 (BA) | (AL) 15 35
AL 100 15 (SE) | (SE) 20 1058
PE 142 = (PB) 15 167
RO 7 - s 7
PB 45| 15 (PE) - 30
TOTAL 20,017 | 3.390 3.462 20.089
(em 1.000 1)

Fonto: ABRACAL



Maior produtora do Pais,
a Monego vendeu no ano
passado menos que em 93

Maior produtor nacional de calcério
do Pais, a Mineragdo Monego Ltda., de
Cagapava do Sul/RS, encerrou o0 ano pas-
sado com uma venda de 642,8 mil tone-
ladas, o que representou uma queda de
9,37%, em relagdo ao ano anterior. Com
uma capacidade instalada de 1 milhdo de
toneladas por ano, a empresa opera com
duas unidades moageiras (Cagapava e
Hulha Negra/RS), tendo alcangado em 94
uma receita bruta de R$ 8 milhdes.

CAMINHOES

Supersafra acelerou
as vendas

O crescimento da safra de grios traz
a um pais eminentemente agricola, como
o Brasil, reflexos diretos em todos os de-
mais setores da economia. Por isso, nada
menos surpreendente do que a evolugdo
conquistada no ano passado no segmen-
to de caminhdes para transporte. No glo-
bal, foram vendidas 50.410 unidades,
com um crescimento de 33,47%, em re-
lagdo ao ano anterior.

Hoje, segundo Romeu Luft, presiden-
te interino da Confederagdo Nacional de
Transporte de Carga (NTC), a frota de
caminhdes em atividade no Pais € de cer-
ca de 1 milhdo, dos quais aproximada-
mente 40% pertencem ds empresas de
transporte, outros 30% sdo do segmento
de carga prépria (industrias, supermer-
cados e outros) e os restantes 30%, de
autdbnomos. Sdo justamente os autono-
mos o0s principais responsaveis pelo
transporte de aproximadamente 80% de
toda a safra de grdos do Pais, o que se
constitui numa anomalia, aponta Luft. “O
transporte da safra deveria ser uma tare-
fa de complementagdo, com a navegagdo
de cabotagem, ferrovias e hidrovias, que
sdo insuficientes”, explica.

Essa demasiada dependéncia do
transporte rodoviario nas épocas de sa-
fra coloca o setor em xeque. “Quando
existem safras coincidentes, por exem-
plo, de regiGes e Estados, a pressdo pelo
transporte é maior ainda”, assinala Luft.

O que mais causa transtornos ao trans-
porte de grios no Pais € a soja. A indus-
tria de esmagamento tem pressa e cria
demanda. Ao mesmo tempo, os exporta-
dores fecham contratos e querem colo-
car a soja o mais rapido possivel nos por-
tos para embarque. “Toda a safra, de 24
milhdes de toneladas, é transPortada em
apenas 60 dias. E um sufoco”, desabafa.

Além desses obstaculos, os transpor-
tadores tém ainda de lidar com o desca-
so das administragdes dos portos, agre-
ga Luft. “Todos os anos, quando comega
a safra, é a mesma situagdo”, reclama.
“Os portos deveriam se preparar, fazen-
do revisdes nos equipamentos de arma-
zenagem e de descarga, colocando pes-
soal treinado e adequado. Hoje ninguém
é responsavel pelos atrasos nos portos, ©
quem paga a didria é o préprio auténo-
mo, de seu bolso”, finaliza.

A lider Mercedes-Benz deve
vender 24 mil
unidades até o fim de 95

O mercado de caminhdes deve conti-
nuar aquecido em 1995. A previsdo ¢ de
Roberto Bogus, diretor de vendas da
Mercedes-Benz do Brasil S.A., que, no
ano passado, vendeu 20.768 unidades,
com uma evolugdo de 42% em relagdo a
93. Para este ano, a montadora, que de-
tém uma participagdo de 40% do merca-
do, projeta a venda de 24 mil caminhdes,
0 que proporcionard um incremento de
15%, em comparagdo a 94.

Conforme Bogus, o leasing e a linha
de financiamento do Finame, do BNDES,
sdo as principais opgdes escolhidas pe-
los clientes. Os cerca de 200 concessio-
narios Mercedes-Benz, no entanto, estdo
aptos a buscar outras alternativas de ne-
gocios. Caso a opgdo seja o consorcio, a
Mercedes-Benz opera com o Consércio
Estrela, que congrega cinco empresas ad-
ministradoras, as quais garantem a entre-
ga do bem pelo valor de mercado, via
faturamento direto ao consorciado.

1

Bogus: o aquecimento continua

Lider no mercado de caminhdes, a
Mercedes-Benz do Brasil tem no semi-
pesado L 1618, de 184 cavalos de forga,
o seu carro-chefe nas vendas, que tota-
lizaram 3.833 unidades, somente em 94.

No mercado externo, a Mercedes
Benz vendeu 7.326 unidades em 94, com
um incremento de 33% em relagdo a 93.
Nos ultimos tempos, a companhia tem in-
tensificado contatos com fornecedores
instalados tanto no exterior como no mer-
cado interno. No A&mbito do Mercosul, por
exemplo, ela importa de sua congénere
da Argentina chassis de dnibus e caixas
de cambio.

CARNES

Evolucdo, mas com
percalcos

O setor de carnes no Pais continua em
evolugdo. Dados do mercado mostram
que nos ultimos vinte anos 0 consumo
dos viérios tipos de camne cresceu 68%
no total. O segmento de frangos foi o que
apresentou maior expansdo, passando de
4,7 quilos per capita, em 74, para 20 qui-
los per capita em 1994. No ano passado,
a produgdo avicola atingiu 3,4 milhdes
de toneladas, diante de 3,1 milhdes de
toneladas de 1993, com um crescimento
de 9%.

Segundo lugar no mundo na produ-
¢do de frangos, superado apenas pelos
Estados Unidos, que produzem 10 mi-
lhdes de toneladas, o Brasil deve o cres-
cimento de sua avicultura a uma conju-
gagdo de fatores. O principal deles € o
preco, que se reduziu nas Gltimas deca-
das, gracas aos ganhos de produtividade
conquistados pelo segmento, de acordo
com Heitor José Miiller, presidente da
Unido Brasileira de Avicultura (UBA).
“Nos ultimos cinco anos, o prego ficou,
em média, em torno de US$ 1,52 o qui-
lo, segundo dados da Fipe”, informa
Miiller.

Com o real, o setor avicola sofreu re-
flexos paradoxais. Num primeiro mo-
mento, viu aumentar o consumo. Logo
em seguida, caiu numa realidade impre-
vista: a diferenga entre o dolar e o real,
em torno de 15%, sobrevalorizou o pro-
duto brasileiro no exterior, o que afetou
a competitividade.

Resultado: as exportagdes acertadas
no inicio do ano tiveram de ser honra-
das, mesmo com prejuizos. No global, o
setor exportou 460 mil toneladas de fran-
go, em relagdo a 417 mil de 93. No total,
os embarques atingiram US$ 540 mi-
lhdes, em comparagdo a US$ 464 milhdes
de 93 — uma evolugao de 16%. Essa di-
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¢os recrudesceram,
chegando a US$
2.500 a tonelada em

i DE FRANGO recorde.
— : e No global, o con-
‘ D sumo chegou a 5,2
- —— " milhdes de tonela-
4‘ .
SADIA 14,88% das de equivalente
A carcaga, com um
PERDIGAO 7,04% abate estimado em
CEVAL 4,68% 26 milhdes de cabe-
¢as, em comparagao
FRANGOSUL 4,67% a 24,5 milhdes de
93, conforme dados
AVIPAL 3,71% do Conselho Nacio-
FONTE: ANAB| na! da Pecudria de
Corte.
ferenga entre os embarques fisicos e as ; i
vendas deve-se ao maior prego, o que foi A carne industrializada
conseguido com maior valor agregado, da 32% das

ou seja, cortes nobres. Para 95, os em-
barques devem ser reduzidos, com o se-
tor na expectativa de uma diminuigdo na
disparidade do d6lar em relagdo ao real.

J& o setor suinicola viveu momentos
diferentes em 94. No primeiro semestre,
0s pregos cairam. Apds a introdugdo do
real, contudo, ocorreu uma boa recupe-
ragdo das perdas. Apesar disso, as cota-
¢Oes atuais ainda estdo entre as mais bai-
xas dos ultimos dez anos. O triénio 1984-
86 pode ser considerado o melhor peri-
odo, pois os suinocultores receberam pre-
¢o médio préximo a R$ 2,00 o quilo. Os
anos 90, no entanto, tém se caracteriza-
do por cotagdes baixas. Exemplo: no fi-
nal do primeiro semestre de 94, foram
registradas as menores cotagdes nos ul-
timos onze anos. Os pregos médios atu-
ais, de R$ 1,00 por quilo, nos Estados do
Sul, e de RS 26,00 por arroba no Estado
de Sdo Paulo, estdo abaixo da média his-
torica, que é de R$ 1,45 e R$ 34,00 res-
pectivamente. A oferta de carne suina, em
1994, alcangou volume recorde, proxi-
mo de 1,3 milhdo de toneladas. Desse
total, apenas 40 mil toneladas devem ter
sido exportadas. O consumo per capita
em 94 ficou em torno de 7,8 quilos.

O setor de carne bovina apresentou
um de seus melhores periodos em 94. O
ano comegou com uma pequena queda
no consumo, o que foi largamente com-
pensado no segundo semestre, quando
chegou a ocorrer escassez do produto.
Isso porque, de agosto a outubro, a seca
que se abateu nos Estados do Paranj,
Mato Grosso, Mato Grosso do Sul, Sdo
Paulo, Minas Gerais e Goids reduziu a
disponibilidade de animais para abate.

Esse quadro coincidiu com a entrada
em vigor do Plano Real, o que proporci-
onou o aumento do poder aquisitivo da
populagdo. Devido a esses fatores, os pre-

receitas do Grupo Sadia

O Grupo Sadia, composto por 18 em-
presas, lider no Pais nos setores de aves,
suinos, bovinos e carnes, encerrou 1994
pronto para enfrentar os desafios do co-
mércio global.

Em exportagdes, a companhia teve
uma receita de US$ 450 milhdes, com a
maior parte de aves, seguido por soja, bo-
vinos e carnes industrializadas. No glo-
bal, as receitas atingiram US§$ 2,4 bi-
lhdes, diante de US$ 1,7 bilhdo do ano
de 93. Carnes industrializadas € o prin-
cipal segmento, com 32% das receitas;
seguem-se aves, com 28%; soja, com
20%; bovinos, 11%; e vegetais e outros
com 9%. As exportagdes contribuem com
pouco mais de 20%.

Para 1995, a empresa planeja inves-
tir o equivalente a US$ 85 milhdes, que
serdo direcionados para a eliminagdo de
gargalos de produg@o.

COLHEDEIRAS

A luta feroz
dos pesos-pesados

A volta dos investimentos no campo
acirrou uma das mais ferozes concorrén-
cias do agribusiness brasileiro. Trata-se
do setor de colhedeiras, onde trés empre-
sas — New Holland, SLC e Iochpe-
Maxion — disputam a lideranga nas ven-
das, numa declarada guerra comercial.
Quem ganha é o agricultor, pois pode
contar cada vez mais com méquinas que
proporcionam maior produtividade na la-
voura, com pregos estaveis e rapidez na
entrega do produto.

Gilberto Zago, gerente de marketing
da SLC, do Grupo Schneider & Loge-

mann, de Horizontina/RS, lembra que a
colhedeira mais moderna que a industria
brasileira fabricava ha dez anos colhia
500 sacos de soja por dia, deixando de
6% a 7% dos grads perdidos na lavoura.
Hoje, existem maquinas que colhem en-
tre 1.500 € 2.000 sacos por hectare e ndo
perdem mais do que 2% dos graos.

Essa tendéncia dos fabricantes, por
méquinas de maior tecnologia, cujo pa-
blico-alvo é o grande produtor, esta tam-
bém contribuindo para a renovagdo ace-
lerada da frota de colhedeiras no Pais.
Vejamos: hoje, estima-se que a demanda
técnica por essas maquinas seria entre
4.000 e 5.000 unidades por ano, levan-
do-se em conta a existéncia de 60 mil ma-
quinas com uma idade média de 15 anos.
Na medida em que uma maquina nova
substitui mais de uma das antigas — a
relagdo entre uma nova e uma antiga se-
ria de 1 para 1,2 a 1,5 maquinas — em
fun¢io da maior produtividade, conclui-
se que, gragas a maior tecnologia, o cam-
po deveré renovar as colhedeiras mais
antigas num espago de tempo bem me-
nor, raciocina Zago.

De outra parte, os fabricantes inves-
tem pesado, porque estdo seguros de que
o produtor vai investir para ter maior ren-
dimento na lavoura. Ao lado das aplica-
¢des no desenvolvimento de novos pro-
dutos, as empresas também estdo adotan-
do estratégias mais agressivas de vendas.
Hoje, a luta pela lideranga de mercado €
quase uma obsessdo.

Um exemplo foi o sucesso consegui-
do pela New Holland, que a levou a lide-
ranga do mercado, ha trés anos com a
SLC. De uma participagdo de 29,9%, em
1993, quando foram vendidas 2.735
colhedeiras, no total, a empresa, que o
grupo Fiat comprou 4 Ford Motor
Company, em 91, pulou para a primeira
posigdo, com uma fatia de 34%, com um
global de 1.393, para um mercado de
4.049 unidades. Quem mais perdeu mer-
cado foi a SLC, que caiu para o terceiro
lugar, com 1.288 maquinas e uma parti-
cipagdo de 31%, 8%, atrds da Iochpe-
Maxion, que, somadas as marcas Ideal e
Massey Ferguson, vendeu 1.368 maqui-
nas, com uma participagdo no segmento
de 33.8%.

Paradoxalmente, justamente no peri-
odo em que perdeu a lideranga no mer-
cado interno, a SLC produziu um volu-
me recorde de colhedeiras, com um total
de 1.896 maquinas, diante de 1.270 do
ano anterior, 0 que representou um cres-
cimento de 49,2% na produgdo, compa-
rativamente a 1993. Do total fabricado,
608 unidades foram exportadas para pa-
ises do Mercosul, a maioria para a Ar-
gentina.
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Sob a batuta da Fiat, a
New Holland resolveu jogar
duro no segmento

Um dos resultados mais espetacula-
res conseguidos no ramo do agribusiness
brasileiro, em 1994, foi o da New
Holland, de Curitiba. Comprada da Ford
em 91, ela vinha desempenhando um
papel de coadjuvante no mercado nacio-
nal de maquinas agricolas. Desde que a
multinacional italiana assumiu seu con-
trole, no entanto, as coisas comegaram a
mudar. Pior para a concorréncia. J4 em
seu terceiro ano como novo controlador,
a Fiat levou a New Holland ao primeiro
lugar no segmento de colhedeiras, com
uma venda de 1.393 unidades, o corres-
pondente a 34,4% do mercado. No ano
anterior, para uma venda de 2.735 ma-
quinas de todo o mercado, a New Holland
comercializou apenas 819 unidades, fi-
cando com uma fatia de 29,9%, na lan-
terninha do segmento, se computarmos
as vendas das duas marcas da Iochpe-
Maxion, a Ideal e a Massey Ferguson.

Esses niimeros sdo apenas os primei-
ros resultados de uma radical transfor-
magdo pela qual a New Holland esta pas-
sando, diz o italiano Alessandro Pulici,
que a Fiat enviou ao Brasil para atuar na
area comercial de sua nova subsidiaria.

“A idéia é mudar o sistema de gestdo
da empresa e tornd-la mais agressiva’,
diz Pulici. “N&do somente na drea comer-
cial, mas internamente, com ireinamen-
to de pessoal e também nas 104 conces-
siondrias.”

Em 94, o faturamento da empresa che-
gou a US$ 450 milhSes, diante de US$
250 milhdes do ano anterior. E o nimero

Pulici: mais agressividade
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de empregados foi acrescido em mais 500
pessoas, chegando atualmente a 1.500
funcionérios.

Para 95, a empresa pretende investir
o equivalente a US$ 44 milhdes, de re-
cursos proprios, os quais serdo direcio-
nados para a area industrial, informatica
e engenharia.

TRIGO

0 dilema que s traz
' prejuizos

A baixa remuneragdo da atividade,
levou o Brasil 4 condigéo de um dos mai-
ores compradores mundiais de trigo. No
ano passado, por exemplo, a produgdo
nacional da cultura ficou em 2 milhGes
de toneladas, enquanto as importagdes
chegaram a 5,7 milhGes de toneladas, das
quais 5,5 milhdes em gréos e 200 mil em
farinha.

Depois de ter se aproximado da auto-
suficiéncia em 1987, quando produziu 6
das 7 milhdes de toneladas de trigo que
consome anualmente, o Pais enfrenta um
grave dilema nesse setor, na medida em
que até o ano 2000 a estimativa é de um
consumo de 11 milhdes de toneladas,
conforme dados do Ministério da Agri-
cultura. Ao mesmo tempo, a produgdo de
trigo, que era de 3,5 milhdes de hectares
entre 1985 e 1990, est4, hoje, na faixa de
1,5 milhdo de hectares.

Parte dessa redugdo se deve a deci-
sdo dos triticultores gaichos, que chega-
ram a plantar 1,3 milhdo de hectares des-
sa cultura em 1982, hoje reduzidos a 507
mil, conforme dados da Companhia Na-
cional de Abastecimento (Conab). O Es-

TRIGO - BRASIL
SAFRA Areorﬁg’lhldu Procﬁcﬁo
1980 3.122.107 2.701.613
1981 1.920.142 2.209.631
1982 2.827.929 1.826.945
1983 1.879.078 2.236.700
1984 1.741.673 1.983.157
1985 2.676.725 4.320.267
1986 3.8B64.255 5.689.680
1987 3.455.897 6.030.585
1988 3.467.558 5.737.97
1989 3.281.416 5.552.841
1990 2.680.98% 3.093.7%91
1991 2.049.461 2.916.823
1992 2.955.621 2.795.598
1993° 1.461.933 2.152.761
1994° 1.368.044 2.182.304

* Prefiminares - Fonte: Fecofrigo/CAT - IBGE

tado, que obteve 1,8 milhdo de tonela-
das em 86, contribuiu na safra passada
com 866 mil toneladas. O Parana, maior
produtor nacional, produziu 1,1 milhdo
de toneladas, para uma produtividade
média de 1.480kg/ha. Inicialmente, a sa-
fra de trigo paranaense estava estimada
em 1,213 mil toneladas, o que néo se
confirmou devido ao efeito das geadas.

Para suprir a demanda interna, o Bra-
sil importou, no ano passado, aproxima-
damente 5 milhdes de toneladas de tri-
go, das quais pelo menos 3 milhdes vie-
ram da Argentina. Outro 1,7 milhdo foi
comprado do Canada, e o restante, de ou-
tros paises.

DEFENSIVOS
AGRICOLAS

Foi o0 melhor resultado
desde 86

Foi como um toque de mégica. O que
era esperado aconteceu de forma repen-
tina. Depois de acumular estoques, a es-
pera de uma maior demanda em razdo do
Plano Real, a qual demorava a se con-
cretizar, a industria de defensivos agri-
colas comemorou em 1994 o seu melhor
resultado desde 1986. O faturamento glo-
bal atingiu US$ 1,4 bilhdo, com um cres-
cimento de mais de 30%, em relagdo a
93. “Os pedidos chegaram a todo vapor,
a ponto de muitas empresas ndo pode-
rem atendé-los na totalidade, por falta de
embalagens”, testemunha Daltro
Benvenuti, gerente da regional sul (RS e
SC) da Monsanto. o

Até o final de agosto, a realidade en-
tre as empresas do setor era bem dife-
rente. O atraso nas definigdes do plano
de safra, a manutengdo de elevadas ta-
xas de juro nos empréstimos para 0 agri-
cultor e alguns problemas regionais com
o clima contribuiram para que fosse adi-
ada a0 maximo a compra de insumqs para
0 novo plantio. Resultado: as industrias
de defensivos acumularam estoques, com
algumas empresas superando a capaci-
dade de armazenagem em mais de 50%
do normal. Esse quadro atipico, provo-
cado pela demora do produtor em se d?'
finir, acabou trazendo transtornos as
empresas, que foram obrigadas a arcar
com custos altos de carregamento, que
ndo puderam ser passados aos pregos fi-
nais. Ocorre que o setor de defensivos
agricolas vive uma acirrada concorren-
cia, resultando para o consumidor em
uma queda de 8% nos pregos, nos ulti-
mos cinco anos.

Apesar dessas dificuldades do primei-
r0 semestre e parte do segundo, a estabi-
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lizagdo da economia trouxe uma retoma-
da nos investimentos em tecnologias. No
terreno das culturas, segundo Cristiano
Walter Simon, presidente-executivo da
Associa¢do Nacional de Defesa Vegetal
(Andef), os insumos foram beneficiados
pelo desempenho do feijdo, com a
melhoria em tecnificagdo, mais investi-
mentos e atengdo dos promotores das téc-
nicas agrondmicas. “O café também aca-
bou incentivado, enquanto a soja foi a
grande responsével pela crescente parti-
cipagdo dos herbicidas”, diz Simon.

De acordo com o presidente-executi-
vo da Andef, historicamente o crescimen-
to da demanda por defensivos foi signi-
ficativo nos anos 70, em fung¢do da poli-
tica de crédito rural adotada. Entre 70 e
74, a produgdo expandiu-se a uma taxa
de 10% ao ano, enquanto o consumo
apresentou uma evolugdo anual de 27%,
desempenho possibilitado pela triplica-
¢do das importagdes de produtos for-

Simon: feijdo deu uma mdo

muladores, que representaram 77% do
consumo aparente em 1974. Nesse ano,
o perfil do consumo de defensivos mos-
trava os inseticidas com cerca de 58% dos
negbcios totais, herbicidas com 14% e
fungicidas com 28%.

Nos anos 80, o setor enfrentou difi-
culdades em decorréncia da crise do pe-
tréleo, do crescimento dos encargos fi-
nanceiros e da redugdo de recursos do
crédito rural, no &mbito interno.

Se em termos de negécios, o setor fi-
cou praticamente estagnado desde 1979,
em VArios outros campos ocorreram sig-
nificativas mudangas. A mais relevante
foi a modificagdo do perfil da demanda
entre os grandes grupos de produtos ofe-
recidos: inseticidas, fungicidas e herbici-
das. Se em 74 os primeiros representa-
vam 58% das vendas totais, passados 20
anos os herbicidas elevaram sua partici-
pagdo no mercado, assumindo o primei-
ro lugar nos negécios, com cerca de 55%

do global, enquanto os inseticidas esta-
bilizaram-se em torno de 21%.

Os herbicidas entraram
com 60% no volume
de vendas da Ciba-Geigy

A Ciba-Geigy, primeira no ranking de
defensivos agricolas do Pais, encerrou o
ano passado com um faturamento equi-
valente a US$ 135 milhdes, o que repre-
sentou um crescimento de 12% em rela-
¢do ao ano anterior. Em vendas fisicas a
companhia comercializou um total de 15
mil toneladas, com maior énfase no seg-
mento de herbicidas que respondem por
60% das receitas.

Conforme Luis Carlos Kemp, diretor
da empresa, o mercado de defensivos
agricolas em 94 foi estimulado pelo pla-
no real, o que resultou numa venda aci-
ma das expectativas dos fabricantes. O
periodo que antecedeu a nova moeda
motivou as empresas a providenciar es-
toques para atender a demanda que se
pronunciava.

No entanto, inicialmente os produto-
res vacilaram em fungdo da TR, que le-
vou os custos de financiamentos a um
patamar proximo a 50% ao ano. A partir
de agosto, no entanto, as vendas se in-
tensificaram, o que deixou o setor em
dificuldades para atender os pedidos, em
especial no segmento de inseticidas.
“Houve, de fato, uma grande expansdo
de vendas no segmento da soja, seguido
pelo feijdo e o café, contribuindo muito
para o crescimento do mercado de defen-
sivos, que fechou o ano com uma expan-
sdo de 32% em relagdo a 93”, explicou
Kemp.

Para 95, o executivo prevé um cres-
cimento de 25% nas vendas da empresa
na area de defensivos, cujo percentual
deve acompanhar o mercado. Para alcan-
¢ar essa meta, a Ciba-Geigy esté langan-
do seis novos produtos, entre herbicidas,
inseticidas e fungicidas, com especial
énfase no segmento de hortigranjeiros e
de fruticultura, culturas que estdo inves-
tindo cada vez mais em tecnologias. Fal
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A supersafra de grios e
a adogdo de novas
tecnologias marcaram a
pauta do encontro

Jodo Paulo Uriartt

ais de 2.500 pessoas, entre pro-
dutores, técnicos e empresarios,
articiparam, de 9 a 11 de mar-
¢o, do encontro “Tecnologia do Campo
95”, na Fazenda Canad4, em Uberlandia/
MG. Promovido pelo Grupo ABC Algar
(o 14° maior conglomerado brasileiro), o
evento, reconhecido como o mais impor-
tante do Brasil Central, atraiu, para essa
regido de tradigdo pecudria, uma multi-
ddo de agricultores e empresérios rurais
atentos a dois assuntos basicos: as novi-
dades tecnoldgicas na lavoura de gréos,
principalmente soja e milho, e as dificul-
dades que o setor devera enfrentar na atual
temporada de comercializagdo.
No aspecto técnico, os participantes
— bombardeados durante dois dias por
palestras que analisaram do manejo inte-
grado de pragas ao detalhamento do plan-
tio direto no cerrado e na aplicagdo de de-
fensivos — concordaram que a busca
da produtividade deve ser permanente,
acompanhada da assimilag#o crescente do
conceito de agribusiness. “S6 aqueles que
estdo produzindo mais de 43 sacas de soja
(2.580 quilos) por hectare estdo podendo
ter lucro e véo dispor de condigdes de con-
tinuar na atividade”, sintetizou Marcelo
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Beto Oliveira

Prado, diretor-superintendente do setor

agroalimentar do Grupo ABC Algar, for- -

talecendo a opinido dos diversos paine-
listas. Uma das alternativas para o incre-
mento produtivo, destacou o produtor
Aureo Eduardo Freitas, palestrante sobre
plantio direto nos Cerrados, seria a inte-
gragdo lavoura x pecudria, garantindo, ao
mesmo tempo, ganhos de 20% e 10%, res-
pectivamente, na rentabilidade média das
duas atividades. “Toda esta regido do Tri-
dngulo Mineiro est4 assentada em pasta-
gens antigas, que precisam ser reforma-
das. Os produtores daqui poderiam ado-
tar o plantio direto de milho e soja sobre
a braquiéria, deixando-a reinfestar na
entressafra, ganhando com a economia do
sistema, na lavoura de grdo, e melhoran-
do o indice de produtividade de seus re-
banhos”, explicou ele, que pratica a
integragdo ha cinco anos.
Integragdo também foi o tema de
Ubaldino Dantas Machado, diretor-exe-
cutivo da Associagio Brasileira de Agri-
business (Abag). Segundo ele, apenas
10% dos produtores nacionais plantam
com tecnologia, “em decorréncia de anos
de incompatibilidades forgadas entre os
diversos segmentos da cadeia produtiva.

Ninguém é produtor de grdo sozinho, e
s0 a extingdo dessa visdo errdnea, que
antagoniza produtor e agroindustria, tra-
r4 ganhos expressivos ao setor”.

Mais ainda: “E por causa desse afas-
tamento que o setor primério ndo conse-
gue resolver seus problemas internos,
como o equacionamento da Taxa Referen-
cial (TR) no crédito agricola.”

Nuvens no horizonte — Assim como
concluiram que o Brasil possui tecnologia
disponivel para incrementar a pl’OdthiVi~
dade de suas principais lavouras, produ-
tores e painelistas também se convence-
ram de que os problemas véo se avolumar
na venda de mais esta safra recorde (81,5
milhGes de toneladas, conforme o Minis-
tério da Agricultura). A certeza veio do
Pronunciamento do préprio ministro, José
Eduardo Andrade Vieira, no encerramen-
to do encontro,

Ao repisar que os débitos passados
Serlam corrigidos pela TR (ou mecanis-
Mo similar) e que o jmportante para o
8overno ¢ o Plano Real, Vieira reforgou o
receio dos produtores. Pelo sistema de
equivaléncia-produto, somente terdo abri-
g0 Certo aproximadamente 7 dos 26 mi-
Ihes de toneladas previstos para 2 atual



safra de soja. O restante vai disputar pre-
¢o com as cotagdes da safra norte-ameri-
cana, de 70 milhdes de toneladas, levan-
do junto uma carga tributaria de 13% de
ICMS. “Interna e externamente, ha forte
tendéncia de queda nos pregos”, disse
Marcos Jank, do Departamento de Eco-
nomia e Sociologia Rural da Esalq/USP.
“O mesmo panorama se vislumbra para o
milho, com a produgdo brasileira de 33
milhdes de toneladas”, acrescentou o es-
pecialista, lembrando que a alternativa
para aregido Centro-Oeste ¢é diversificar
suas culturas, transformando os grdos em
suinos, aves e leite.

Evento internacional — Dentro de,
no méaximo, cinco anos, o encontro
Tecnologia do Campo devera se interna-
cionalizar, contando com participantes dos
Estados Unidos e da Europa, anunciou o
presidente do Grupo ABC Algar, Luiz
Alberto Garcia. A idéia ndo é nova, pois
h4 quatro anos a empresa promove cara-
vanas técnicas aos Estados Unidos, para
aperfeigoar seu pessoal e depois repassar
conhecimentos na regido de Uberlandia.

No periodo de quatro anos, o grupo,
com faturamento bruto de US$ 500 mi-
lhdes em 94 e atuagdo em tecnologia da
informagéo, produgéo agricola, veiculos
e servigos, destinard US$ 60 milhdes ao
setor agroalimentar. As metas, conforme
o diretor-superintendente para o setor,
Marcelo Prado, sdo expandir a atual 4rea
plantada de 17 mil hectares para 30 mil
hectares, mais que dobrar a produgéo anu-
al de bovinos para abate (das hoje 12 mil
cabegas para 30 mil cabegas) e
incrementar a produgdo de sementes de
soja, elevando-a dos atuais 140 mil para
300 mil sacos. “Os acionistas decidiram
apostar no aumento de consumo, e temos
um bom espago para crescer, justificou
ele, 4 frente de trés empresas: ABC Agri-

Garcia: vamos internacionalizar

cultura e Pecuéria (ABC A&P), que res-
ponde pela produgdo fisica; ABC Indus-
tria e Comércio (ABC Inco), atuando no
esmagamento e refino de soja; e ABC
Norte, de pecudria e madeiras no Para.
Juntas, elas representam 15% do fatu-
ramento do grupo, com uma receita bruta
de US$ 75 milhdes no ano passado.

E o crescimento, continuou Prado, de-
vera ocorrer mesmo no Tridngulo Minei-
ro, onde o grupo ja ostenta uma forte li-
deranga. S6 a ABC A&P possui um pa-
trimdnio avaliado em US$ 42 milhdes e
fatura cerca de US$ 12 milhdes ao ano,
administrando 18 propriedades, que so-
mam 48 mil hectares. Nelas, sdo cultiva-
dos 15 mil hectares de graos (10.000 de
soja e 5.000 de milho), além de 20 mil
hectares de pastagens (a maior parte com

braquiéria), onde pastam 15 mil cabegas
nelore.

A empresa possui uma frota de 150
tratores/maquinas agricolas, produz soja,
milho, sorgo e arroz, feijdo irrigado, er-
vilha e milho doce. Atua ainda na produ-
¢do de sementes de soja (6.000 toneladas)
e milho hibrido, ocupando um total de 260
funcionarios.

Recorde — Este ano, a ABC A&P
estd colhendo sua safra recorde, 17%
maior que a safra anterior e somando cer-
ca de 70 mil toneladas de grios, dividi-
das igualmente entre soja e milho. Com
isso, estard assegurando sua condigdo de
maior produtor dessas culturas em Minas
Gerais.

“Estamos obtendo um rendimento aci-
ma da média nacional, com a soja se apro-
ximando de 3.000 quilos por hectare, € 0
milho, em 7.500 quilos/hectare”, desta-
cou o diretor. Para tanto, no ano passado
o grupo investiu US$ 2 milhdes, adqui-
rindo méquinas, implementos e capacitan-
do mdo-de-obra.

Na mira da ABC hé ainda algumas
novidades. No segmento vegetal, uma
parceria com a Rhodia Agro desenvolve
um milho hibrido para o cerrado, ao mes-
mo tempo em que um parceiro é buscado
para o processamento de hortaligas em
conserva. Paralelamente, a empresa
incrementa sua criagdo de suinos large
white, hoje com 250 matrizes alojadas na
Fazenda Canada. A meta € dobrar a quan-
tidade este ano, para chegar ao final do
século com 4.000 fémeas em produgio.
No gado de corte, um programa de cruza-
mento de nelore com o bovino europeu
blonde d’aquitaine estd em andamento,
utilizando transferéncia de embrides. Ja
existem 36 cabegas da raga de origem
francesa na Fazenda Canada, nascidas a
partir de embrides importados. O destino

Dectomax® E_maaais.
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Andrade Vieira: colheita oficial

dos garrotes meio-sangue seré o confina-
mento, a exemplo do que j4 é feito com
20% dos produtos nelore. O restante €
engordado a campo, em areas proprias,
arrendadas ou em parcerias com outros
pecuaristas da regido.

Na area industrial, a ABC Inco, com
duas unidades de esmagamento de soja em
Uberlandia, devera operar, este ano, no
limite de sua capacidade instalada de 440
mil toneladas, colocando no mercado 52
mil toneladas de 6leo das marcas ABC e
Nara. A industria também devera langar
uma margarina, com distribui¢io no Bra-
sil Central e Nordeste. Finalmente, a ABC
Norte, com sede em Portel/PA, esta reati-
vando sua produgdo pecuaria. Dona de
127 mil hectares, a empresa, com atua-
¢do na exploragdo madeireira, ja teve um
rebanho de 30 mil nelores. No ano passa-
do, a criagdo estava em 5.000 cabegas, €
o objetivo € atingir 20.000 cabegas até o
ano 2000. Fa

Aramy Machry

Empresas testam tecnologia
a campo, mesmo

ezenove empresas de grande por-

te do agribusiness nacional ou re-
gional participaram do Tecnologia do
Campo, ocupando uma drea de 120
metros quadrados da Fazenda Cana-
dd. Nesse local, os visitantes, organi-
zados em grupos, puderam conferir
diversos experimentos e langamentos,
com destaque para defensivos, semen-
tes e adubos indicados para as condi-
cdes de Cerrado. As principais novi-
dades foram:

* Du Pont — resultados do uso do
herbicida Classic no controle das er-
vas de folhas largas (especialmente
fedegoso) na soja;

* Fertilizantes Mitsui — uso do
adubo Yoorin master I no sistema a
lango incorporado, reduzido o custo
em 75% em relagdo ao sistema tradi-
cional apos o quarto ano;

* Ciba Sementes — divulgagdo de
milhos hibridos, destacando a boa im-
plantagdo da lavoura, com plantio
mais denso (cinco plantas por metro
linear);

* Ciba Agro — detalhes no con-
trole por herbicida do capim-marme-
lada no milho e langando o herbicida
Promet;

* Rhodia Agro — tratamento de se-
mentes de milho com Futur, um pro-
duto novo, para aumentar o rendimen-
fo;

* Agroceres — langamento de dois
milhos e divulgagdo dos demais hibri-
dos;

* Sementes Demefertil — langa-
mentos diversos, com destaque para
o material da Embrapa;

* Braskalb — desempenho de mi-
lhos, sorgos e girassol no cerrado,
com destaque para os sorgos mais
resistentes a antracnose;

* Dinamilho Carol — langamen-
to de dois hibridos;

* Pioneer — adaptagdo de cinco
hibridos ao cerrado;

* Agripec Quimica — langamento
do herbicida Glifosato 480;

* DowElanco — resultado do her-
bicida Scorpion em soja no Cerrado;

* Monsanto — divulgagdo do plan-
tio direto;

* Basf Agro — resultados de her-
bicidas em soja e milho;

* Defensa — uso de herbicida e

- dessecante Glion em plantio direto;

* AgrEvo — resultado de aplica-
¢do de defensivos em milho e soja;

* Cyanamid — divulgag¢do de seu
programa de herbicidas.

Além dessas, ainda estavam pre-
sentes outras empresas do Grupo ABC,
empresas regionais de insumos, servi-
¢os e implementos, e a New Holland,
com show de mdquinas e equipamen-
tos.

Dectomax” Maaaaais proteca
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0 por dentro.

O amplo espectro de Dectomax® garante um controle maaaais eficiente e
por maaaais tempo dos parasitas internos do seu rebanho. Vermes
gastrintestinais e pulmonares nZo tém vez com a protecdo de Dectomax®



Se o pecuarista atentar
para os detalhes-chaves
desta técnica, vai ter
alimento o ano inteiro
para o gado

Silvia Gaia Zanetti

principio, a técnica da silagem foi
desenvolvida para alimentar os :

nimais durante a época de escas-
sez de alimentos. Os produtores planta-
vam no verdo e armazenavam. Dessa for-
ma, no inverno, por mais rigoroso que
fosse, o gado seria bem alimentado, j& que
asilagem estava toda estocada, em quan-
tidade necesséaria. Com o passar do tem-
po e a intensificagdo da produgdo, a si-
lagem deixou de ser usada somente na
época de escassez, passando a ser a base
da alimentagdo durante todo o ano.
Apesar da diversidade de tipos, o prin-
cipio da silagem é o mesmo: baseia-se
num processo de fermentagio anaerdbica;
ou seja, fermentagdo na auséncia de ar,
com agdo conjunta de algumas bactérias
e, principalmente, lactobacilos. Sdo essas
bactérias que, ao se fechar o silo, exclu-

NUTRICAO ANIMAL

Fotos: Silvia Gaia Zanetli

indo todo o ar, vdo acidificar a massa ve-
getal ali armazenada. E importante des-
tacar que, quando o meio € écido, ndo hé
desenvolvimento de fungos ou bactérias
nocivas a qualidade da silagem. Dessa
forma, tem-se uma conservagao ideal do
material, através do principio da fermen-
tagdo anaerdbica.

As primeiras silagens a serem proces-
sadas foram com milho e sorgo. Justamen-
te em fungdo da disponibilidade de maqui-

nario e pelo alto indice de carboidrato e
amido dessas plantas, que sdo o substrato
das bactérias acidificadoras. Mas a pes-
quisa evoluiu e, hoje, novas forrageiras
mostraram-se aptas ao processo, como
azevém, triticale, papud, sorgo, aveia,
alfafa, entre outras. A escolha da forragei-
ra a ser ensilada deve ser feita em fungéo

" das necessidades de cada rebanho e levar

em conta as condigdes de clima, solo, etc,
da regido.

Maaaaaaaais protecao por fora.

*Auxiliar no controle.

Os parasitas externos, como carrapatos, bernes, bicheiras e
moscas-do-chifre*, ndo vao mais ameacar a saude do seu rebanho.
Dectomax® controla com maaaais economia 0s inimigos internos e
externos do seu rebanho para vocé ganhar maaaaais em menos tempo.
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Sendo a base da alimentagdo do reba-
nho, a forrageira a ser utilizada na silagem
precisa atender aos requisitos bésicos, pa-
ra que o gado leiteiro possa atingir oOti-
mos indices de produggo. Esses requisi-
tos seriam as propriedades nutritivas de
cada silagem, como, por exemplo, o nivel
energético-protéico, fibras minerais, etc.
Para atender as exigéncias de cada reba-
nho e de uma regifo especifica, foram de-
senvolvidos trés tipos de silagem: a tradi-
cional, a pré-secada e a de graos imidos.

SILAGEM TRADICIONAL

1) Primeiramente, deve-se fazer ana-
lise de solo, a fim de se determinar a cor-
regdo e a adubagdo corretas.

2) O clima também determinard um
hibrido que se adapte ao solo.

3) Preparo do solo.

4) Semeadura das espécies forrageiras.
No nosso caso, serd o milho.

5) Faz-se uma ou duas adubagdes de
cobertura, conforme a necessidade do solo
ou da cultura implantada.

6) Fazer o controle de ervas daninhas.

7) No momento em que o grio de mi-
lho estiver passando do estigio pastoso
para o de fariniceo € que comega, propri-
amente, a ensilagem.

8) Com a maquina, cortar e picar a
planta inteira.

9) Apds picar, colocar no silo.

10) Compactar o material no silo e
cobrir com lona pléstica.

11) Cobrir essa lona com uma cama-
da de 20 centimetros de terra.

12) Depois, € s esperar mais ou me-
nos 21 dias, para que a silagem possa ser
consumida.

O alto nivel de nutrientes é o ponto-
chave da silagem . Por isto, € preciso to-
mar alguns cuidados, principalmente com

o teor de matéria seca. No melhor ponto
de ensilagem (grdos passando do estigio
pastoso para o fariniceo), o ideal € que o
indice de matéria seca oscile entre 28% e
33%. Tal percentagem determina pouca
concentragdo de 4gua; ou seja: uma boa
concentragdo de carboidrato. Porém,
deve-se cuidar para que a planta ndo apre-
sente alta concentragdo de 4gua no ponto
de ensilar, porque, em contrapartida, cai-
ra o nivel de carboidrato. Caso haja pro-
blemas com umidade, é preciso extrair a
agua da planta através da secagem natu-
ral. Mas, se isso for impossivel, pode-se
utilizar como alternativa os aditivos, como
o fuba moido, por exemplo. Outro cami-
nho vidvel seria a retirada parcial da dgua
utilizando sal comum. Com qualquer um
desses processos, ¢ possivel melhorar o
teor de matéria seca, o que dara melhores
condigdes para a ensilagem da planta,

Além da silagem tradicional de milho
e sorgo, ha a de triticale, que segue os
mesmos passos. S6 que, no momento da
colheita, o triticale deve estar com o gréo
em estdgio leitoso.

SILAGEM PRE-SECADA

1) Anélise do solo é sempre o primei-
IO passo.

2) Fazer as corregdes e adubagdes
colnsiderando os resultados da anélise de
solo.

3) Escolhe-se, entdo, a forrageira, po-
dendo ser aveia, papud, triticale, azevém,
alfafa, centeio ou qualquer outra.

4) Cuidar para que o solo fiquem sem
ondulagdes, o mais uniforme possivel, pa-
ra evitar problemas na hora da colheita,

ja que terra na silagem traz maleficios aos
animais.

5) Passar o rolo compactador antes do
plantio.

Silagem tradicional: quanto mais grdos, melhor

6) Passar o rolo compactador uma ou
duas vezes apés o plantio, dependendo da
necessidade.

7) O corte da planta € o aspecto prin-
cipal da silagem pré-secada, e pode ser
feito com ceifadeira ou segadeira. Deve
ser feito a uma altura minima de 5-8 cen-
timetros do solo. O principal objetivo de
se manter tal altura minima é evitar o con-
tato do material a ser ensilado com a ter-
ra, além de melhorar o rebrote da planta.

8) Feito o corte, utiliza-se um ancinho
mexedor, cuja fungdo é a de espalhar o
material, evitando que haja agrupamen-
to.

9) Quanto mais remexido for o mate-
rial, mais rdpida sera a secagem.

10) Evitar dias de chuva. A chuva se
torna um problema, quando vem logo apéds
0 corte ou proximo ao ponto de ensilar. A
forrageira cortada que for molhada volta
a respirar, e isto faz com que haja perda
de nutrientes. Outro aspecto negativo é
que o excesso de dgua acaba causando a

Dctoa®.
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fermentacdo do material a ser ensilado.

11) O ponto ideal para ensilagem pre-
cisa ser observado atentamente, pois &
determinado pela percentagem de maté-
ria seca, aproximadamente 40%.

12) O material espalhado deve ser
enleirado antes de ser recolhido. Confor-
me a forrageira escolhida, a planta pode
ser cortada quando estiver longa; ou, en-
tdo, deve ser picada, para evitar proble-
mas de compactagdo no decorrer do pro-
cesso. O produtor pode utilizar, para isso,
uma méquina especial com picape (boca
ou plataforma) na frente, que recolhe o
material enleirado, pica-o e joga-na car-
reta.

13) Da carreta, o material é colocado
no silo.

14) A partir dai, seguir os passos 10,
11 e 12 descritos na silagem tradicional.

O processo de silagem pré-secada re-
quer a aquisigdo de maquinaria especial,
conforme pode ser observado nos passos
de sua confecgdo. Apesar do investimen-
to com material, s6 na regido do Grupo
Batavo, em Carambei/PR, a silagem pré-

Avaliagdo: testando o teor de matéria seca

secada ja engloba de 15 a 20 mil hecta-
res. As principais forrageiras da regido
sdo: azevém e alfafa, além de aveia,
triticale, centeio e papud.

SILAGEM DE GRAOS
UMIDOS

O mais importante a se destacar € que
esse € um silo feito somente de grdos.

1) Anélise do solo, corregdo e aduba-
¢do continuam sendo as primeiras provi-
déncias do processo.

2) Escolhe-se, entio, o hibrido ideal.

3) Quando a silagem for feita com
milho, a forrageira mais comumente uti-
lizada, a colheita ocorre quando a planta
apresenta de 35% a 40% de umidade do
grio. Isso corresponde & maturidade fisi-
olégica da planta (mais ou menos um més
antes de colher o grdo seco). Nessa cir-
cunstdncia, a planta e a espiga estardo
secas, mas 0 grio continuard um pouco
umido.

4) A colheita é feita com colhedeira
normal.

5) Tritura-se o gréo.

6) Coloca-se o material no silo.

7) Seguir os passos 10, 11 e 12 da
silagem tradicional.

A silagem de grdo imido pode ser fei-
ta de milho, triticale, trigo e outros. A es-
colha depende das condigdes de uso na
alimentagdo e das peculiaridades da re-
gido. Fa

longada.
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Quem conhece as
vantagens de Dectomax®
sabe que tempo e
dinheiro. Sabe que mais
tempo de acao é mais
salde. Com apenas uma
aplicacao de Dectomax®

0 MAIS, MELHOR.

seu rebanho esta protegido
por mais tempo.

Comprove a agcéo maaaais
prolongada de Dectomax®
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SANIDADE ANIMAL

0 Brasil exige: fim a aftosa

A eterna vigildncia da Unido Européia sobre a carne brasileira
parece que estd surtindo efeito positivo.
Desta vez, o cerco sobre 0s focos da doenga é total

inimiga n° 1 dos rebanhos de cor-
Ate e leite, a febre aftosa — no ano

passado, sé no Estado de Sédo
Paulo foram registrados 170 focos da in-
fecgfio — parece estar com seus dias con-
tados. E que uma rede-piloto de compu-
tadores ja estd controlando a movimen-
tagdo de animais nas cidades paulistas de
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Ana Paula Damas, Simone Silva Jardim
e Juceli Azevedo

Andradina e Aragatuba, polos da pecua-
ria de corte, e na regido de Sorocaba e
Avaré, uma das principais bacias leitei-
ras do Estado, rastreando possiveis fo-
cos da doenga para nocauted-los sem dé6
e em tempo real.

Mais: esse programa inédito, tocado
pela Secretaria da Agricultura e Abaste-

cimento, tem uma meta ambiciosa, que,
uma vez alcangada, abre caminho para
sua implantagdo por todo o Pais.

Até 1997, espera-se arrancar pela raiz
esse flagelo de Sdo Paulo. Afinal, o Es-
tado ¢ responsével por nada menos que
83% do total das exportagdes brasileiras
de carne, negdcio que engorda o PIB em

A Granja



cerca de U$$ 500 milhdes. Mas ha, fol-
gadamente, potencial para um comércio
ainda mais intenso, desde que a febre
aftosa seja debelada.

Sdo Paulo recebe um grande fluxo de
animais de outros Estados, com mais de
400 leildes por més. A decisdo de inves-
tir na informatizagido do sistema de
monitoramento de vacinagdo da febre
aftosa levou em conta a necessidade dos
técnicos de campo de ter acesso rapido
as informagdes sobre a evolugdo da do-
enga, para barrar, rapidamente, seu avan-
¢o em outras diregGes. “Vamos dispor de
um banco de dados confiavel, rdpido, sem
burocracia e extremamente democratico,
porque todos vdo poder acessar os ter-
minais, desde produtores, associagdes ru-
rais e secretarias. Também estamos ado-
tando um sistema mais rigido de contro-
le das barreiras. Caminhdes transportan-
do animais sem certificado de vacinagdo
tém sua entrada impedida”, informou
Antdnio Cabrera, secretdrio da Agricul-
tura e Abastecimento paulista.

Fazenda a fazenda — Para a execu-
¢do do projeto-piloto, foram adquiridos
sete computadores. Os dois mais poten-
tes foram instalados na sede da Defesa
Sanitaria Animal e no Centro Paname-
ricano de Febre Aftosa, ambos em Cam-
pinas. Um terceiro equipamento foi ins-
talado no Instituto Bioldgico de Sdo Pau-
lo, enquanto os demais foram enviados
para Sorocaba, Avaré, Andradina e Ara-
catuba,

As antigas fichas manuscritas serdo
transferidas para os terminais. Uma vez
munida dos dados, a rede, através de
software especial, conseguird cruzar as
informagdes e fazer projegdes sobre o

Cabrera: o pecuarista estd mais alerta

deslocamento e a ampliagdo dos reba-
nhos paulistas, com mapeamento de dre-
as infestadas, radiografando fazenda por
fazenda. O sistema inclui também os es-
toques de vacinas e indices de vacinagdo
de cada regido. Todo o programa consu-
miu US$ 3 milhGes, permitindo que cada
um dos 627 municipios paulistas tenham
pelo menos um computador ligado a rede.
Por enquanto, o Estado possui verba para
instalar 120 terminais, suficientes para
equipar todos os escritérios da Defesa
Sanitaria Animal. A meta, explica
Cabrera, é controlar a doenga até o final
deste ano, com erradicagdo em 1997.
“Uma vez alcangada, o sistema poderé
ser extrapolado para todo o Pais”, desta-
ca o ex-ministro da Agricultura,

Prejuizos — Como acentua Cabrera,
o pecuarista de corte, hoje, esta muito
mais alerta para a questdo da aftosa, em
razdo da exportacdo e da possivel parali-
sagdo da industria de carne. Vale lembrar
que, no mercado internacional, os paises
sdo divididos entre os que t€m ou nio
aftosa em seus territérios. Ha dez anos,
o mercado mundial de carne mantinha a
seguinte proporgdo: 60% era édrea
aftosica e 40% ndo tinha a doenga. Hoje,
55% da 4rea de produgdo do planeta esta
livre da infecgdo. Os Estados Unidos, por
exemplo, conseguiram erradicar a febre
desde 1929. Em 1954, foi a vez do Mé-
xico. Mais recentemente (1992) foi o
Uruguai. No Brasil como um todo, essa
meta parece estar além do horizonte.

Anualmente, o Pais deixa de faturar
US$ 300 milhdes por causa da aftosa. A
ndo-erradicagdo da doenga em grades
zonas produtoras determina que a carne
comercializada no exterior, proveniente
das éreas aftosicas, te-
nha seu prego diminu-
ido de 78% a 140%.
Trocando em miudos,
isso significa que car-
ne desossada oriunda
do bloco aftésico (on-
de esta o Brasil) atin-
ge um patamar médio
de US$ 1.400 a US$
1.800 a tonelada, en-
quanto o produto de
zonas livres varia de
US$ 2.700 a USS
3.000/t. Ja nos cortes
traseiros, a carne das
zonas infectadas esta
cotada entre US$
2.700a US$ 2.900 por
tonelada, ao passo que
nos paises isentos o
valor vai de US$ 6.500
a US$ 7.000.

Flavio Azevedo

Semente
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também é

o0 chdo da CRA
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Nio bastasse a perda de receita, o0 Bra-
sil ainda tem prejuizo na satde de seus
rebanhos. No gado leiteiro e de corte, a
perda de produtividade é de 40%, com a
expectativa de vida caindo drasticamen-
te.

Queda brutal — Em S3o Paulo, fo-

ram registrados 220 focos em 92, caindo
para 195 em 93 e 170 no ano passado.
De janeiro a fevereiro deste ano, a inci-
déncia foi de apenas quatro casos. Moti-
vo desta vitoria: maior cobertura vacinal,
se aproximando de 95% do rebanho de
12 milhdes de cabegas. O problema é que
8% deste total (ou 960 mil reses) ainda
deixam de receber a “picada milagrosa”,
anualmente. Para reverter a situagdo, a
secretaria paulista langou, este ano, duas
novidades: 40% das doses aplicadas se-
rdo de coadjuvante oleoso, obrigatoria-
mente; além disso, espera-se vacinar, de
agora até novembro, 700 mil bezerros de
todas as idades. O estoque de vacinas do
Estado tem capacidade para atender toda
a demanda, e cada dose custar4 em torno
de R$ 0,43.
"0 grande problema de S3o Paulo é
Integrar um circuito pecuario formado
por Estados do Centro-Oeste, além de
Tocantins e Minas Gerais, onde ainda ndo
se controla a doenga; ndo adianta querer
resolver somente a situagdo de Sdo Pau-
lo, sem integrar as agdes em toda a area.
Precisamos de medidas em conjunto,
como o Sul do pais vem fazendo”, sali-
enta Cabrera,

Por outro lado, O Fundo de Desen-
volvimento de Pecuéria de Sio Paulo
(Fundepec), entidade privada que retine
produtores de carne e de leite, ja tem ob-
tido Sucesso em sua intervengdo contra a
moléstia. Tanto sey diretor-executivo,
Jodo Gilberto Bento, como o presidente
do Sindicato Nacional dos Pecuaristas de
Gado de Corte (Sindipec) — ao qual o
fundo € ligado —, Antdnio de Oliveira,
concordam que a municipalizagdo das
campanhas alcangaria resultados mais
rdpidos ¢ satisfatorios, devido ao apoio
de prefgturas, sindicatos rurais e clubes
de servigo. Na regido de Barreto, ilustra
Bento, foram treinados, no ano passado,
150 vacinadores e lagadores de animais,
conseguindo ainda a doagdo de 1.000 do-
ses de vacina. “Conseguimos atingir
100% de vacinagdo na regido, provando
que, mesmo com pouco dinheiro, mas
com imaginagdo e bom-senso é possivel
contornar qualquer problema”, disse Oli-
veira.

RS: 15 meses sem focos— Depois da
ocorréncia de 13 focos em 1993, no nor-
te do Estado e na regifio metropolitana
de Porto Alegre, o Rio Grande do Sul est4
completando 15 meses sem nenhum re-

Bovino doente: marcas na lingua

gistro de febre aftosa. E isso porque, até
o fim de margo, praticamente todo o re-
banho bovino gaiicho, de 12 milhdes de
cabegas (com excegdo de aproximada-
mente um milhdo de bezerros), ja foi va-
cinado contra a doenga, num claro exem-
plo da conscientizagdo da maioria dos
pecuaristas estaduais. O retrocesso da
doenga € expressivo: em 1990, foram 158
focos, e, agora, nenhum.

Carlos Liberknecht, chefe do servigo
de combate a febre da Secretaria da Agri-
cultura do Rio Grande do Sul, esclare-
ceu que, além da prevengdo com as cam-
panhas de vacinagdo, também a vigilan-
cia nas fronteiras e divisas interestadu-
ais esta mais rigorosa. Os focos detecta-
dos nos ultimos dois anos, disse ele, ti-
veram origem em outros Estados ou pqi-
ses, surtindo efeitos dentro do territ6rio
gaucho. “O que ocorre é que muitos ani-
mais destinados ao abate acabaram fican-
do para a cria”, explicou. Em fevereiro,
por exemplo, a secretaria recebeu denin-
cias de que haveria a permanéncia de
animais destinados ao abate no Litoral
no Planalto. Até ai, nada demais, ndo fos-
sem reses importadas do Uruguai, pais
que ainda ndo recebeu seu cobigado cer-
tificado de zona livre de aftosa, & CujO
controle por vacinagio foi relaxado. Ime-
diatamente, as inspetorias veterindrias
regionais foram alertadas, e os proprie-
tarios, notificados para encaminharem 0
gado uruguaio para o abatedouro.

Para solucionar o problema dentro do
Mercosu.l, foi langado, em 1989, 0 Pro-
jeto Bacia do Prata, congregando técni-
cos de todos 0s paises, As principais me-
didas sdo baratear a vacina e monitorar a
moléstia. O coordenador do projeto €M

Divulgagio/IRFA



Porto Alegre, Luiz Pitta Pinheiro, desta-
cou que a meta da Organizagdo
Panamericana de Satde e do Centro
Panamericano de Febre Aftosa — orgdo
gestor do projeto — ¢é declarar a regido
livre da doenga em 1996.

A data é vista com reticéncias pelos
produtores, como adverte o presidente do
Sindicato das Industrias de Carnes e De-
rivados do Rio Grande do Sul (Sica-
dergs), Ary Lange, para quem o mal ain-
da ndo esta totalmente controlado. “Pre-
cisamos passar dois anos sem nenhum
foco e com vacinagao, e outros dois anos
sem foco e sem a necessidade de vaci-
nar”, pregou Lange, estimando que o
status de zona livre s6 devera ocorrer em
meados de 97. O dirigente reclamou ain-
da da falta de uma politica nacional, o
que afeta as exportagdes brasileiras de
carne. E o que est4 ocorrendo, neste mo-
mento, com Sdo Paulo e Parani, cujas
vendas para a Comunidade Européia
(CE) foram suspensas até 1° de julho,
devido & presenga de focos. A suspensdo
favorece outros Estados exportadores
(Espirito Santo, Mato Grosso do Sul,
Parand, Santa Catarina e Rio Grande do
Sul), que ocuparﬁo o espago paulista e
mineiro, “mas as Perdas para o conjunto
sdo inestimaveis”.

Diminui a Hilton — Por causa dessa
situagdo, os 28% da cota Hilton (cortes
diferenciados de primeira, para hotéis e
restaurantes) que cabiam a Sdo Paulo e
Minas Gerais serdo redistribuidos entre
os demais Estados aptos para a exporta-
¢do. “O problema maior ¢ a imagem ne-
gativa do Brasil, como um todo, junto a
CE”, acrescenta Lange. E, em fungdo dis-
to, a cota brasileira de cortes Hilton sera
de 5.000 toneladas este ano, ante as 8.300

Vacinagdo: aqui, na tdbua do pescogo

toneladas do ano passado.

A opinido de Lange é compartilhada
por Valmor Coradine, presidente da
Cicade Industria e Comércio de Carnes
S.A., de Bagé. Para ele, — cujo frigori-
fico faturou US$ 85 milhdes em 1994,
dos quais US$ 4 milhdes através de 620
toneladas de carne Hilton para a Europa
—, embora a situagdo gailicha seja “con-
fortavel”, faltam campanhas de vacina-
¢do em massa e de esclarecimento aos
pequenos pecuaristas, tarefas que deve-
riam ficar a cargo das associagdes de cri-
adores. “Bagé, por exemplo, estd ha mais
de 15 anos sem nenhum registro da do-
enga, mas, para o importador estrangei-
ro, ¢ dificil visualizar o Brasil por regi-
des distintas”, salienta Coradine. Com
isso, o comprador generaliza, achando
que as zonas infectadas estdo em todo o
Pais. “A conseqiiéncia € a dificuldade em

exportar e a proibigdo de entrarmos em
mercados como o Japdo e Estados Uni-
dos”, sintetiza.

0 drama mineiro — O Instituto Mi-
neiro de Agropecuéria (IMA) — 6rgédo
do governo do Estado de Minas Gerais
encarregado da defesa sanitaria animal
— registrou em 94, 190 focos de febre
aftosa nas regides de pecudria de corte:
Tridngulo Mineiro, Alto Paranaiba e va-
les do Rio Doce, Mucuri e Jequitinhonha.
Nestes locais, 4reas de produgdo de car-
ne para exportagdo, existem aproxima-
damente 15 milhdes de bovinos. Contra-
iram a febre aftosa em torno de 5 mil
animais. O indice de infestagdo foi con-
siderado baixo em relagdo a populagdo
bovina pelo diretor geral do IMA, Antd-
nio Cindido Borges. Para ele, ndo hé jus-
tificativa para que a Unido Européia te-
nha suspenso o Estado do corhéreio in-
ternacional de carnes, por um periodo de
seis meses, prazo que vigora até maio
deste ano.

Ele afirma que os indices de vacina-
¢do tém crescido a cada ano, passando
de 68% de cobertura em maio de 1992
para 95% em maio do ano passado. Além
disso, Borges acrescentou que os frigo-
rificos credenciados a exportar sdo fis-
calizados rigorosamente pelo Instituto.
“Os animais que vdo ser abatidos para
exportagdo sdo oriundos de propriedades
q'ue”realizem excelente controle sanita-
I10.

Suspensdo politica — Para ele, a ex-
clusdo de Minas e Sdo Paulo pode ter
motivos politicos. “E provavel que al-
guns paises que passam agora a mtegrar
a Unido Européia temam a concorréncia
dos produtos brasileiros e queiram asse-
gurar seu espago naqueles mercados”,
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justificou. O dirigente admitiu, no entan-
to, que hé dificuldades para manter o
controle sanitidrio em fun¢do da grande
extensdo do Estado, e pelo fato de Mi-
nas ser um corredor de passagem de ani-
mais, recebendo grande fluxo de gado do
Norte, Nordeste e Centro-Oeste do pais.
O 6rgdo mantém 19 barreiras fixas nas
fronteiras do Estado que realizam con-
trole do transito de animais, e deve am-
pliar para 36 o nimero de postos fixos
de fiscalizagdo.

“O grande problema ¢é que temos are-
as enormes de fronteiras secas com estes
Estados e ndo ha condigdes de controlar
todas as passagens”, afirma. O diretor
lembra que Minas Gerais tem 307 mil
criadores e 600 mil propriedades, com
um rebanho bovino de aproximadamen-
te 20 milhdes de cabegas, “o maior do
pais”. O Instituto estima que anualmen-
te sejam comercializados em leildes 1,5
milhdo de cabegas de gado por ano. Sdo
500 leildes mensais, totalizando 6 mil
remates por ano. Borges garante que os
técnicos do IMA fiscalizam a recepgdo
dos animais em todos os leildes que acon-
tecem em Minas. Além disto, através de
convénio com as firmas que promovem
os remates, a partir deste ano tornou-se

obrigatério um veterindrio nos leildes
para avaliacdo dos animais comer-
cializados.

Problema no leite — E nas princi-
pais bacias leiteiras do Estado que se con-
centram as deficiéncias mais graves no
controle da febre aftosa, segundo o dire-
tor do IMA. Nestas regides se concentra
grande numero de propriedades, o que
dificulta a fiscalizag3o. Para a préxima
campanha de vacinagdo, em maio, o Ins-
tituto prevé uma atuagdo diferenciada.
Para garantir que os cerca de 8 milhdes
de bovinos existentes nestas areas sejam
imunizados contra a doenga, o0 IMA esta
fazendo parcerias com as entidades de
classe e prefeituras, que vio colaborar na
fiscalizagdo.

Fundepec chega ao Triingulo — En-
tidades de classe e empresarios do setor de
pecuaria bovina do Tridngulo Mineiro
(MG) estdo criando uma instituigio que ira
cuidar do controle e erradi-cagdo da febre
aftosa na regido. Um dos organizadores do
programa, o empresario Dirceu Borges,
diretor-presidente da Nova India Genética
de Uberaba, informa que entidade vai atu-
ar nos moldes e em conjunto com o Fundo
de Desenvolvimento da Pecuéria do Esta-
do de Sdo Paulo.

A agdo conjunta do Fundepec em Sao
Paulo € no Tridngulo visa a formagdo de
uma zona livre da febre aftosa. “Dessa
forma, a camne produzida nesta area dei-

. xaré de ter seu prego depreciado no mer-

cado internacional. Os paises livres da
febre exportam carne ao prego de US$
800,00 a carcaga, enquanto que o Brasil
so consegue US$ 300 pelo produto”, lem-
bra o empresario. Além do aumento do
prego, acrescenta, “a erradicagdo propor-
cionara a ampliagdo do mercado, inclu-
sive para o material genético - sémen,
embrides e reprodutores produzidos no
Brasil”.

Borges disse que, inicialmente, 0
Fundepec/Tridngulo esta realizando um
levantamento do perfil da regido, identi-
ficando as principais deficiéncias no con-
trole da moléstia. Ao mesmo tempo, esta
buscando a conscientizagdo dos pe-
cuaristas. Para ele, a implantagido de um
programa eficiente de controle da febre
aftosa abrangendo o Tridngulo Mineiro
e Sdo Paulo iria influenciar positivamente
o resto do Pais. “Se acabarmos com a fe-
bre aftosa nesta area, poderemos
erradicar a doenga em todo Brasil”, fina-
lizou. Fal

CHEGOU

0 JATO

QUE CURA.

Mata-Bicheiras Nortox é a eficiente :
combinacéo de Cipermetrina um piretréide

de alta eficiéncia com Diclorvos (DDVP)

um inseticida fosforado com grande poder de
choque. Néo é apenas mais um mata-bicheiras.
Mata-Bicheiras Nortox € o maior poder de
persisténcia em produtos do género. Por isso é
incompardavel para todo tipo de lesées, seja

por castragdo, descorna, tosquia
ou mesmo por agdo indireta.
Experimente e comprove.
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ALAGOAS
Comagro (082) 221-9040
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SANTA CATARINA
Buschle & Lepper (0473) 34-1088
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ORTAS E POMARES

partir do segundo semestre, o Centro

de Pesquisas do Cacau (Cepec) come-
¢a a distribuir, gratuitamente, sementes do
cultivar theobahia aos produtores. O culti-
var é resistente ao fungo da vassoura-de-
bruxa — que ja infectou cerca de 70% dos
700 mil hectares ocupados com a fruta na
Bahia —, além de render 140 arrobas por
hectare, ante a média regional de 30 arrobas/
hectare. Conforme Wilson Reis Monteiro e
José Luiz Filho, geneticistas do Cepec, o
theobahia € resultante do cruzamento entre
dois clones que vém sendo selecionados hé
cinco anos. A intengdo original dos técni-
cos era desenvolver um cultivar resistente a

Renascer do cacau na Bahia

podriddo parda, outro tipo de fungo que ata-
ca o cacau, mas, em 1991, foi constatado que
as plantas de theobahia ndo eram atacadas
pela vassoura-de-bruxa. A meta do Cepec ¢
distribuir, inicialmente, de 5.000 a 10.000 se-
mentes por produtor, chegando a um total
de 5 milhdes de sementes no proximo ano.
Para receber o produto, os cacauicultores
devem estar cadastrados na Comissdo Exe-
cutiva do Plano da Lavoura Cacaueira
(Ceplac), onde podem ser obtidas informa-
¢des adicionais. O telefone € (073) 214-3200,
e o endereco € Km 22, rodovia Ilhéus-
Itabuna, CEP 45600-000, Itabuna/BA.

Figo e caqui em Santa Catarina

F igos brancos, amarelos e arroxeados,
pesando, em média, de 55 a 65 gramas,
e com teor de sélidos de 18 graus Brix, quan-
do maduros. Essas s@o as caracteristicas dos
cultivares de figo que a estagdo experimen-
tal da Epagri de Videira/SC esté selecionan-
do e recomendando para o territorio cata-
rinense. A colegdo de -
cultivares inclui fi-
gueiras adaptadas
para o oeste e extre- |®
mo oeste do Estado, §
Vale do Itajai, baixo
Vale do Rio do Peixe,
areas em que o frio e
as geadas tardias ndo
sdo tdo freqlientes e
nido chegam a afetar
os pomares. Os técni-
cos da Epagri lem-
bram ainda que culti-
vares como SF 91-7-
13 e SF 88-8-1 pro- &

duzem frutos tanto para o consumo in natura
como para a industrializagdo. Para mais de-
talhes, basta telefonar para a Epagri em Vi-
deira, através do niimero (0495) 33-0054.
Nesse local, também podem ser obtidas in-
formagdes sobre o cultivo do caquizeiro,
considerado uma boa opgdo por usar pou-
cos defensivos e pro-
duzir em periodos
com pouca concor-
réncia de outras fru-
tas. O pesquisador
Cangussu Silveira
Matos lembra, por
fim, que o caquizeiro
possibilita notaveis
taxas de retorno e que
esta em franca expan-
sdo na regido de Vi-
deira, somando mais
de 100 hectares co-
merciais.

Cogumelos em SP

Associagdo dos

ngenheiros Agronomos do
Estado de Sdo Paulo (AEASP)
promove, este més, dois cursos
para interessados em
horticultura: no dia 7, cultivo de
cogumelos (fungicultura); e
produgdo de hortaligas em estufa
(plasticultura), no dia 29 de
abril. Os cursos serdo na sede da
entidade, na Rua 24 de Maio,
104, 14° andar. Inscrigdes e
outras informagdes através do
telefone (011) 221-6322.

Banana
multiplicada

micropropaga¢io in vitro

hegou definitivamente a ba-
naneira, pois pesquisadores do
Centro de Energia Nuclear na
Agricultura (Cena) da USP acaba-
ram de desenvolver uma técnica
que rende, de uma tnica muda,
400 plantas em apenas seis meses,
em campo. Pela reprodugdo tradi-
cional, seriam geradas somente 30
mudas no mesmo periodo. A
micropropagagdo permite ainda a
geragao de mudas sadias, livres de
doengas genéticas, virus e fungos,
além de apresentarem elevada pro-
dugdo. As pesquisas comegaram
depois que agricultores da regido
do Vale do Ribeira (no sul de Sao
Paulo, e responsavel por 60% da
produgdo nacional) reclamaram
dos frutos de qualidade inferior
originados de mudas micropropa-
gadas por laboratorios particula-
res. Em alguns deles, as mudas
permanecem se reproduzindo por
até 13 meses, num periodo consi-
derado muito longo, que compro-
mete a caracteristica da planta por
provocar variagdes geneéticas. “A
produgdo a partir destas mudas ¢
elevada, mas resulta em cachos
pequenos e deformados™, comen-
tou o bidlogo Fernando Berlinck
Vaz, do Cena. O pesquisador in-
formou também que ja estdo no
campo 43 mil mudas multiplica-
das pelo centro, e que novas mu-
das poderdo ser solicitadas por
contrato. Detalhes pelo telefone
(0194) 33-5122.
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Campanha pela eficiéncia

ais de 100 integrantes

da equipe de vendas da
Lagoa da Serra Inseminagdo
Artificial (Grupo Bamerin-
dus) estiveram reunidos, hd
pouco tempo, em Ribeirdo
Preto/SP, durante a conven-

¢do anual da empresa. No en-
contro, foi langada a campa-
nha “Eficiéncia e Prosperida-
de 95", cuja meta sera refor-
gar a presenga da Lagoa da
Serra no mercado brasileiro
de material genético.

Graneleiro é destaque
na ExpoChacra

antendo a tradi¢do, a
Boelter Agro Industri-
al Ltda., de Gravatai/RS,
participou, no més passado,
pelo quinto ano consecutivo,
da ExpoChacra 95, em
Pergamino/Argentina. Na
mostra, considerada a mai-
or do continente com maqui-
ndrio em movimento, a Boel-
ter expés — através da
Agroar, seu importador e
distribuidor para a regido de
Santa Fé —. os graneleiros
de transporte modelos GT
10000 e GT 15000, ambos
com grande capacidade
para lavouras de arroz, mi-
lho e soja. O GT 15000 foi
desenvolvido com caracte-
risticas exigidas pelo merca-
do argentino, como abertu-
ra/fechamento do cano de
descarga e registro hidrdu-
lico conectado ao comando
de controle remoto do trator.
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Maca em
magquinas
locadas

P elo terceiro ano consecu-
tivo, empilhadeiras da
Movicarga Sul, de Porto Ale-
gre, estdo movimentando a
safra de mag¢d das maiores
empresas produtoras de
Fraiburgo/SC. Os equipa-
mentos, com capacidade para
transportar e beneficiar até
2,5 toneladas de maga por
hora, foram locados e estdo
atuando na Agricola Frai-
burgo, Portobello e Renar
Magads, que, junto cam outras
industrias, deverdo obter uma
safra com mais de 400 mil to-
neladas do produto, boa par-
te para exportagdo. Os equi-
pamentos da Movicarga Sul
sdo dotados de torre de ele-
vagdo, triplex e oxicatali-
zador, operando na movimen-
tagdo das embalagens (caixas
e bins) de magd. No acerto
entre as empresas, também
Sforam incluidas a manuten-
¢do e assisténcia técnica das
empilhadeiras.

M. -l‘.‘a‘ssab

de casa nova

M.Cassab Comércio e In-

dustria Ltda., que atuana
area de fertilizantes, abriu
sua unidade de Socorro, na
capital paulista, destinando
as antigas instalagdes do
bairro Santo Amaro para o
deposito de seus produtos. A
nova fabrica possui 19 mil
metros quadrados de terreno,
abrangendo escritorio, fabri-
cas, laboratdrio e armazéns,
e consumiu US3 8 milhées de
investimentos.

ARMAZENAGEM
AGRICOLA

ERICO A. WEBER

Este é o livro do
armazém

M dquinas de pré-limpe-
za, secadores, conser-
vagdo de grdos, projetos e
transportadores sdo alguns
dos assuntos do livro “Arma-
zenagem agricola”, do enge-
nheiro mecdnico Erico A.
Weber, langado recentemente
pela Kepler Weber, de Panam-
bi/RS, em fun¢do das come-
moragdes de seus 70 anos. A
idéia da obra, explica o ge-
rente de marketing, Rogério
Beznos, € esclarecer as técni-
cas de beneficiamento e ar-
mazenagem de grdos, consti-
tuindo-se numa verdadeira
fonte de consultas para as
pessoas ligadas a atividade.
Informagdes pelo telefone
(051) 341-1044.




stdo abertas, até o dia
28 de abril, as inscrigbes
para o concurso anual do
Programa de Cooperagao Ci-
entifico-Académica entre Ar-
gentina, Brasil e Chile, patro-
cinado por agéncias de fo-
mento dos trés paises. O va-
lor mdximo para projetos
binacionais é de US$ 10 mil,
e o dobro para projetos trina-
cionais. E-uma boa oportuni-
dade para pesquisadores da
drea agrondmica e veterind-
ria do Brasil obterem o apoio
financeiro. O solicitante deve-
ra ser, obrigatoriamente, pes-
quisador vinculado a institui-
¢do de ensino superior, insti-
tuto ou centro de pesquisa
sem fins lucrativos e possuir
grau de doutor ou equivalen-
te. Informagoes adicionais na
Vitae, na Rua Oscar Freire,
379, 5° andar, Sdo Paulo/SF,
ou pelo fone (011) 851-5299,
fax (011) 883-6361.

Programas
que tém

qualidade

P rogramas de qualidade
para evitar desperdicios
e aumentar a rentabilidade
comegam a ser adotados tam-
bém pelo setor cooperativista.
Um exemplo é a Cooperativa
Agroindustrial Alegrete Ltda.
(CAAL), de Alegrete/RS, que
acaba de contratar a ABS
Servigos Ltda., de Sdo Paulo,
por um periodo de 33 sema-
nas, visando otimizar custos
e qualificar a mdo-de-obra.
Segundo as duas empresas, o
retorno financeiro prometido,
no periodo de um ano, é de
RS$ 4,5, para cada real inves-
tido.

uinocultura Dindmi-

de fasciculos langados em

Aves (CNPSA) da Embrapa,

em Concordia/SC. As publi-
cagdes analisam alimenta-

Parceria da informacédo

ca é o nome da colegdo

conjunto pela Rhodia-
Meérieux e Centro Nacional
de Pesquisa de Suinos e

¢do, cruzamentos, doengas
e outros aspectos do mane-
jo de suinos. Interessados
podem obté-las gratuita-
mente no CNPSA, que fica
na BR-153, Km 110, caixa
postal 21, CEP 89700-000,
Concordia/SC.

Tecnologia na aqropecuéria

mpresas como

a Ipiranga Ser-
rana Fertilizantes,
Irgovel (beneficia-
mento de arroz), Ci-
cade (carne), sindi-

FUNDATEC

gicas no setor agrope-
cudrio. Os estudos vi-
sam gerar novas téc-
nicas para a nutrigdo,
genética e manejo dos
rebanhos da regido,

catos rurais de Bagé

e Dom Pedrito, universidades
federais do Rio Grande do Sul

e Santa Maria, além do Se-
brae, assinaram acordo com
a Fundagdo Universidade-
Empresa de Tecnologia e Ci-
éncias (Fundatec), de Porto
Alegre, para o desenvolvi-
mento de pesquisas tecnolo-

assim como novos mé-

todos de gerenciamento,
aproveitamento e geragdo de
renda decorrente da pecud-
ria. Um dos processos que jd
estd em andamento analisa
formas de amaciamento da
carne bovina, o que deverd
trazer beneficios imediatos
para o setor exportador.

( : resce a passos largos,
o Brasil, o uso da quimi-

gagdo, aplicagdo de produtos
quimicos via dgua de irriga-
¢do. Por isso, pesquisadores
da Universidade Federal de
Vigosa/MG (UFV), em con-
junto com especialistas da
Embrapa, Epamig e Ministé-
rio da Agricultura, acabam de
lancar o livro “Qui-migagdo:

uumigaqéo m explicada

Aplicagdo de Produtos Qui-
micos e Biolégicos Via Irriga-
¢do"”. A obra destina-se a pro-
fissionais da drea, professo-
res e estudantes, além de agri-
cultores, buscando um enfo-
que técnico-cientifico e didd-
tico. Interessados podem tele-
fonar para a UFV solicitan-
do exemplares. O telefone é
(031) 899-2243.

Cuntas o7 |

A DIVISAO de Md-
quinas Agricolas e Indus-
triais da Iochpe-Maxion,

| de Canoas/RS, conquistou,

em janeiro, o certificado
de qualidade ISO 9001,
transformando-se na pri-
meira industria brasileira
do setor a adequar-se a
essa norma.

INTERESSADOS em
inscrever trabalhos para o
25° Congresso Brasileiro
de Ciéncia do Solo, em Vi-
¢osa/MG, em julho, devem
Se apressar, pois o prazo
de envio de material encer-
ra em 30de abril. Informa-
¢oes pelo fone (031) 899-
2630. Vigosa também
sediard, de 10 a 14 de ju-
lho, o 24° Congresso Bra-
sileiro de Engenharia
Agricola. Neste caso, o
telefax é (031) 899-2735.

O MERCOSUL serd
tema da 18° Expoleite, em
Esteio/RS, de 17 a 21 de
maio. As inscri¢oes estdo
abertas na Associacgdo dos
Criadores de Gado Holan-
dés do RS. Detalhes através
do fone (051) 336-2533.

Anole aé

ABRIL é més de cur-
sos de controle de quali-
dade em abatedouros, pro-
dugdo de frangos de corte
e de ragdo, no Centro de
Pesquisa e Treinamento da
Supre Mais, em Mogi-Mi-
rim/SP. Detalhes pelo fone
(0192) 62-2552.

NOVE cursos, cinco
palestras, dois encontros e
um semindrio estdo pro-

 gramados para abril pela

Coordenadoria de Pesqui-
sa Agropecudria de Sdo
Paulo. Os assuntos vao de
higiene em bovinos leitei-
ros a pesca e olericultura.
Informagées: (011) 584-
0433, fax 275-0081.
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Ovinos a mil em SP

As pesquisas com ovinos
em Sdo Paulo demons-
tram que a ovinocultura estd
em alta no Estado. Recente-
mente, o professor Edson Ra-
mos de Siqueira, da Faculda-
de de Veterindria e Zootecnia
da -Unesp de Botucatu, con-
cluiu estudo avaliando o com-
portamento de ovelhas corrie-
dale em condi¢des de pasta-
gem. Por 11 meses, 30 obser-
vadores revezaram-se dia e
noite no campo, registrando
detalhes comportamentais das
ovelhas. Resultados: os ani-
mais preferem alimentar-se
das 7h as 11h, das 15h as 19k
e das 23h as 3h da madruga-
da. Dessa forma, explicou o
professor, criadores que pren-
dem os animais a noite, para
soltd-los no pasto pela manha,
estdo impedindo o rebanho de
comer no periodo noturno. Ao
mesmo tempo, o Instituto de
Zootecnia (IZ) de Nova Odessa
estd lancando um software, a
fim de que os criadores acom-
panhem o rebanho pelo com-
putador. Para mais informa-
goes, o telefone de Siqueira na
Unesp € (0149) 21-3883, e 0 do
I1Z, (0194) 66-1410, com
Eduardo Antonio da Cunha.

Mais holandés

uruguaio

A aquecida importagdo de
vacas holandesas do Uru-
guai fez com que, em 1994, au-
mentassem em 17% os registros
na associagdo da raga no Rio
Grande do Sul. Foram regis-
trados 11.781 animais no ano
passado, contra 10.037 em
1993. O estabelecimento cam-
pedo na importagdo e registro
foi a Granja Retiro, de Pelotas/
RS, com 3.795 das 4.994 vacas
importadas inscritas no livro de
controle da associagdo. O su-
perintendente-técnico, José
Luiz Rigon, acredita que a com-
pra externa aumentou porque
faltam ventres no Estado, “num
claro quadro de demanda
maior que oferta”.
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Resistir a cigarrinha

Ccom as chuvas, aumenta o ataque da
igarrinha-das-pastagens nos potreiros.
Para contra-ataca-la, Roberto Teixeira Alves
e Maria Alice Oliveira, do Centro de Pes-
quisa Agropecudria dos Cerrados (CPAC) da
Embrapa, em Planaltina/DF, recomendam o
uso de gramineas resistentes ao inseto, com
30% da éarea de pastoreio cultivada com
andrapogon, jaragua e marandu (também
chamado braquiardo). Ensinam ainda que
devem ser deixadas faixas de vegetagdo na-
tiva entre os diferentes piquetes, servindo de
abrigo para passarinhos, codornas e perdi-
zes. Os dois técnicos também indicam um
manejo de pastoreio adequado & altura da
planta e a capacidade de suporte de cada tipo
de pastagem, como forma de reduzir os da-
nos causados pela praga. Para conhecer o as-
sunto em profundidade, basta ligar para
Alves, pelo fone (061) 389-1171, ramais 173/
248, ou pelo fax (061) 389-2953.

Pouco leite?
Elimine o touro

a atividade leiteira, ndo adianta apenas
descartar do plantel as vacas de lactagdo
curta. E preciso também eliminar touros cuja
diferenga de progénie (DP) seja negativa em
relagdo ao restante do rebanho. Conforme
Fernando Madalena, da Escola de Veterina-
ria da Universidade Federal de Minas Ge-
rais, a novilha que ndo da leite representa
um custo de 600 litros ao ano, enquanto a
vaca vendida para o fornecimento de carne,
pouco ap6s o parto, gera 314 litros de preju-
izo. “Por esta razdo, s6 a eliminagdo da fé-
mea ndo ¢ fundamental, porque a vaca tem
uma contribui¢io minima ao ganho genéti-
co, onde o que interessa, de fato, é a sele¢do
de reprodutores”, diz ele. Assim, 0 pesqui-
sador lista as principais providéncias para
evitar a perda de ganhos:
* controlar a produgdo de todas as vacas,
mesmo das que parem de produzir;

* anotar, em campo especifico nas fichas
de controle, a causa de encerramento da
lactagdo;

* adotar processamento de dados que
detecte lactagdo curta na avaliagdo genética
dos reprodutores.

Para mais detalhes sobre a avaliagdo pro-
posta por Madalena, procuré-lo através do
fax (031) 441-9918.

Movimentacéo na Fealq

uito movimento, este més, no Dgpar-

tamento de Zootecnia da Fundagdo de
Estudos Agrarios Luiz de Queiroz (Fealq),
em Piracicaba/SP: dia 8, curso de
miniaturizagdo de plantas (bonsai); de 10 e
11, curso de confinamento de bovinos de
corte; de 10 a 12, produgdo e engenharia apli-
cada a aqiiicultura; e de 12 a 14, curso de
formulagdo de ragdes para bovinos de corte
em microcomputadores. Além disso, a Fealq
também esta promovendo, ao 1ongo de todo
o ano, dois cursos de ensino & distancia:
entomologia aplicada a agricultura € alimen-
tacdo de bovinos. Informagoes sobre todos
0s cursos, através do telefone (0194) 29-
4339. Nesse nimero, 0s intercss_ados em _!ul-
gamento de bovinos e no manejo do capim-
elefante podem ainda solicitar videos pro-
duzidos pela fundagéo sobre esses assuntos.

Arabes ao leite

Associagiio Brasileira dos Criadores de
ACavalo Arabe (ABCCA) confirmou a 1;:-
alizagio da §* Exposigdo Sul-Brasileira do
Cavalo Arabe no Rio Grande do Sul, de 1%
a 2] de maio, em evento paraI_eIo alg
Expoleite, no Parque Assis B_rasﬂ, em Es-
teio. A mostra devera reuHi_r cnadores de SP,
PR, SC ¢ RS, contando pontos (Ps° 1,5)
para o ranking pacional. Também sao espe-
rados cavalos uruguaios € argentinos, num
total de 120 animais. Inscrigdes ¢ 1nforx1313-
¢0es adicionais pelo fone (051) 332-6934,
€om o presidente do niicleo ga_uchq, Flél\(rim
onteiro, oy seu secretdrio Geraldo
Pergher,

Camarao em
Jaboticabal/SP

nteressados na criagdo d€ camardes de
g9 doce podem fazer OUISO 10 Centro

de Aqiiicultyrs da Unesp de Jaboticabal/SP.
Serdo 24 horas de aulas tedrico-praticas,

analisando degde a biologid a_comercia-
lizago dg crusst éece?), entre os~dlaS 24 ¢ 26

de abril, Inf, ¢
(0163) 23-1322 oy fax (0163) 22°
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UNDO DA LAVOURA

t Juanito”
chegou para o MS

R-juanito é o novo trigo aprovado para

o Mato Grosso do Sul, indicado para
todas as regides de solos sem aluminio toxi-
co. Em trés anos de avaliagdo pelo Centro
de Pesquisa Agropecuaria do Oeste (CPAO),
da Embrapa, juanito teve uma produtivida-
de 9% superior que a média das trés melho-
res variedades locais usadas para compara-
¢d0. Também se mostrou resistente a ferru-
gem-do-colmo e da folha, embora susceti-
vel ao oidio. Em testes de qualidade indus-
trial, recebeu a classificagdo “superior”, com
espigas claras, aristadas e graos duros de cor
vermelha. Foi desenvolvido pela empresa
OR Melhoramento de Sementes Ltda., de
Passo Fundo/RS, em conjunto com a FT
Pesquisa ¢ Sementes, de Cambé/PR. Para
outros detalhes, telefonar para (054) 313-
2446,

Sucesso com direto
no Sul

ais de 5.000 pessoas, entre técnicos,
mpresarios, estudantes de Ciéncias
Agrérias e agricultores, participaram, em fe-
vereiro, do dia de campo sobre plantio dire-
to em Ipiranga do Sul/RS, integrando as ini-
ciativas do Programa Metas. O programa
visa estimular e difundir a técnica conser-
vacionista no Rio Grande do Sul, sob o pa-
trocinio de empresas do porte da Monsanto,
Trevo, Fida Calcério, Cia. Agricola Extre-
mo Sul, Maquinas Jacto, Semeato e Agro-
ceres, e com apoio da Embrapa, Emater-RS
e Universidade Federal de Pelotas (UFPEL).
Segundo Victor Hugo Carrdo (foto), um
dos coordenadores do Metas, “foi o maior
evento do setor j realizado no Rio Grande,
reunindo representantes de 80 municipios
gauchos, além de interessados de outros Es-
tados”. Na intensa programagdo do dia de
campo, 0s participantes visitaram proprie-
dades pioneiras no PD.

Agroceres lanca
cebola holandesa

m 18 experimentos reali-

zados no ano passado, a ce-
bola hibrida suprema F1 RS, de-
senvolvida em parceria pela
Agroceres e a holandesa Royal
Sluis, apresentou um rendimen-
to 14% superior ao rendimento
da lavoura-testemunha, soman-
do 573 sacos por quilo de se-
mentes plan-tadas, ante 503 sa-
cos por quilo de semente da ce-
bola-testemunha. Nos mesmos
ensaios, a suprema alcangou
94% de tamanho ideal para o
mercado, demonstrando sua boa
adaptabilidade as condigdes de
clima e solo das regides para
onde ¢ indicada: Sdo Paulo e
areas de Minas Gerais e Goids.
Para mais informagdes, contatar
o departamento de marketing/
hortaligas da Agroceres, pelo
telefone (011) 222-8522, ramais
354/352, ou fax (011) 223-
1620.

Silos Armco Staco

De Carli-Blise

Esta é a sua solucdo completa para
a armazenagem de grdos. Com
chapas e montantes garantidos contra
corrosdo, por processo proprio de
galvanizagdo a quente, os silos
sao parte do Sistema Completo
de Tratamento de Grdos Armco
Staco, composto por maquinas
de pré-limpeza e limpeza, seca-
dores galvanizados, transporta-
dores horizontais e verticais.

Tudo por um prego excelente, com fi-
nanciamento préprio ou FINAME. Con-
sulte ja a Armco Staco. O segredo para
guardar a safra na maior seguranca.

ARMCO (((STACO

Silos Armco Staco. O Cofre da Safra.
Sao Paulo: Av. Dr. Francisco Mesquita, 1575
- Vila Prudente - Tel.: (011) 915-8805 - Fax: (011) 914-7324
Rio de Janeiro: Estr. Jodo Paulo, 740 - Honério Gurgel
- Tel.; (021) 372-8010 - Fax: (021) 372-1160
Belo Horizonte: R. Juiz de Fora, 284 - sls. 1201/2
- Barro Preto - Tels.: (031) 295-2514 - 295-2685
- Fax: (031) 295-2735
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GRANJA LEILOES

Leildo da Zillo fatura
RS 3,47 milhdes

Leildo Heranga da Raga — liqui-
dagdo do plantel nelore da Compa-
nhia Agricola Luiz Zillo, de Lengdis
Paulista/SP, realizado no dia 11 de mar-
¢o — bateu todos os recordes de prego
da pecudria de corte nacional. Os niime-
ros ndo deixaram duvidas. A arrecada-
¢do final do remate apontava um mon-
tante de R$ 3.471.400,00 (US$ 4,036
milhdes). Foram oferecidos em pista 569
lotes de vacas, machos, novilhas, touri-
nhos e 25 mil doses de sémen, com mé-
dia de R$ 6,168 mil por lote. “Foi a li-
quidagdo completa de 25 anos de inves-
timentos s6lidos em melhoramento ge-
nético no nelore”, disse Leonardo Pinhei-
ro Machado, da Pinheiro Machado Lei-
16es, que comandou o martelo. A grande
sensacdo do encontro, que reuniu mais
de 1.000 pecuaristas em Bauru/SP, foi
Xenugu 7489, macho nascido em 1993.
Ele foi arrematado por nada menos do
que R$ 300 mil pela HRO Empreendi-
mentos € Participagdes, de Arandu/SP,
valor recorde para um bovino no Brasil.
Xenugu, alids, € o que se chama, na pe-
cuaria, de Maximo Diferencial de Sele-
¢do, por seus dotes — pesou 54 quilos
ao nascer. Além dele, outros animais fo-
ram bastante disputados. E o caso de
Unann, mie de Xenugu, comprada por
R$ 145 mil por Amilcar Farid Yamin e
Fernando Quagliato. O maior comprador
do remate foi o mineiro Manuel Cardoso
Neto.
A Companhia Luiz Zillo sai do nelore
para concentrar-se totalmente no cultivo
da cana-de-agucar.

Congressos de cavalos
agitam o Pais

riadores de cavalos quarto de mi-

lha tém encontro marcado em
Goiania/GO, de 18 a 23 de abril, para o
5° Congresso Brasileiro e 1° Internacio-
nal da raga. S&o0 esperados mais de 1.200
cavaleiros para as provas de rédeas, lago
de bezerro, apartagdo, tambores e bali-
zas, entre outras, em competigdes que vao
disputar um total de US$ 110 mil em pré-
mios, “fora os eventuais patrocinios”,
disse o presidente da Associagdo Brasi-
leira de Criadores de Cavalo Quarto de
Milha (ABQM), Ovidio Vieira Ferreira.
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Depois de Goiania, sera a vez do
Agrocentro (Parque da Agua Funda), em
Sdo Paulo, sediar, de 1° a 4 de junho, o
3° Congresso Panamericano da Raga
Appaloosa. O evento contard com pro-
vas de trabalho, julgamento de confor-
magdo, e leilGes especializados, com des-
taque para o 8° Arizona — Centendrio e
Convidados. Detalhes na associagdo do
agpaloosa, através do telefone (011) 267-
7800.

Feira de animais na
Festa da Uva

em s6 de uva e vinhos viverd a cida-

de de Caxias do Sul/RS durante a
Festa Nacional da Uva, em meados de
maio. De 10 a 14, a comissdo organi-
zadora preparou a 3* Feira Agropecuaria,
esperando contar com expositores de bo-
vinos de corte e leite, eqiiinos e ovinos.
Mais informagdes, pelo fone (054) 207-
1166, ou fax 207-1121.

Y ey
Animals Malor Prego Prego
kslifo, Soc=! i) vendidos prego médio total
Remate S6Bol | Pantano_ | 1g/02 | cabegas 7 RS 244,16 | RS 146,5
o [RiSenda/HE 8| IS cadoigeral 2 mil
Dom 880 R$48
Ovinos de Veréio Pedrito/RS 17/02 oUILeR RA%$ 680,00 | R$ 55,81 mil
T O S A e v
3° Lellfio do Criador | Londrina/PR | 20/02 | baaos | RS 323,00 | RS 233,00 | P8 1844
—_ T
Conjunto PSI a8
Larissa - Calunga - | Sfio Paulo/SP | 14/02 SGas RS 156 mil |RS 3.024,00 Hs;ﬂs.e
7 | s#ic Paulo/sP | 21/02 ‘._.-qg;:m RS 14 mil |Rg 385200 | RS 181




omo j4 era esperado, o cavalo brasi-

leiro de hipismo fez boa figura du-
rante o leildo Revelagdes BH, realizado
no dia 11 de margo, no Clube Hipico
Santo Amaro, em Sdo Paulo. Os 23
eqiiinos que entraram em pista foram
comercializados por R$ 268.200,00, com
uma média geral de R$ 11.660,00 por
animal. O exemplar mais caro, Gungadin
da Mata (macho, nascido em 1987), saiu
por R$ 39.000,00, arrematado por Vera
Regina Moraes, junto ao Haras Mata da
Chuva, de Mogi-Mirim/SP. Condigdes de
pagamento: 20 parcelas, sendo 5 no ato
da compra e o restante a cada 30 dias.

Oficial QM rende o dobro
do ano passado

1° Leildo Oficial do Quarto de Mi-

lha, entre 10 e 13 de margo, no
Agrocentro/SP, vendeu 388 animais e
arrecadou o equivalente a US$ 967 mil
(média geral de US$ 2.492,47), represen-
tando 107% a mais que os US$ 466 mil
obtidos em 94, quando foram comer-
cializados 215 exemplares (US$ 2,1 mil
de média geral). O prego mais elevado
foi o da fémea zaina Raiza HS, prenha
do garanhdo Purely Artistic, que foi ven-
dida por Augusto Soave, de Sdo Paulo,
para Mério Jamal Filho, de Timbatiba/
RN, por US$ 23,5 mil.

As expectativas dos organizadores
apontavam um faturamento de até US$
1,3 milhdo, diante da oferta recorde de
444 animais inscritos. No entanto, con-
forme lembrou o presidente da Associa-
¢do Brasileira de Criadores da Raga,
Ovidio Vieira Ferreira, a meta comercial
ndo foi atingida porque 55 animais nio
entraram em pista. “Ndo compareceram
ou foram cortados do pregdo pela rigo-
rosa inspe¢@o do Stud Book da ABQM,
com a finalidade de preservar os com-
pradores € a qualidade dos eqiiinos”,
explicou ele. Depois do Leildo Oficial,
os remates de elite no quarto de milha
continuam com o 3° Quarter Horse Five
Points, no dia 30 de abril, e o 6° Leildo
Ranchos Ténia, dia 2 de maio, ambos em
Uberaba/MG. Informagdes: (011) 872-
1722.

0 S
Lellao Local Data Oferta Informagoes
Florianopolis - BH Sociedade Hipica | 01/04 | Cavalo Brasileiro | (011) 605-0033
{ Catarinense de Hipismo (BH)
i - Floriandpolis/SC | ‘
Polisch Classic Morumbi Center 10/04 Cavalo Arabe (011) 605-0033
Sao Paulo/SP
13? JB - Sao Mariano Lins/SP . 13/04 Ventres (0145) 22-4088
| Mangalarga
42 Coxilha Grande Soc. Hipica 24/04 Mangalarga (051) 593-6868
Brasileira/RJ Marchador :
Liquidagao Zillo I Uberaba/MG ! . 30/04 20 éguas, (0142) 63-0903
Quarto de milha thi ; ‘ 1 reprodutor
i : e 21 potros

Exposicdes e feiras em todo o Brasil

O calenddrio de feiras e exposigdes
estd movimentado em abril. O
més inicia com trés importantes mos-
tras da pecudria nacional em andamen-
to: a 35® Exposi¢do de Londrina/PR,
que se estende até dia 9, a 57* Exposi-
¢do de Campo Grande/MS, também até
o dia 9, e a 5° Estadual de Nelore de
Salvador/BA, até o dia 2. Mais tarde,
entre 14 e 22, os pecuaristas devem fi-
car atentos a 39° Exposi¢do de Barre-
tos/SP, que volta ao circuito de feiras,

depois de varios anos sem acontecer.
Além desses eventos, também mere-
cem atengdo a 3* Exposi¢do Cidade de
Brasilia/DF, na Granja do Torto, de 6 a
16 de abril; a 40" Estadual de Anépolis/
GO, de 29 de abril a 7 de maio, prati-
camente coincidindo com a 61* Expo-
sicdo Nacional de Gado Zebu (Expoze-
bu), em Uberaba/MG, de 25 de abril a
10 de maio. Malas prontas e pé na es-
trada!

Crioulo vendeu bem no Vale

2° Remate Crioulo do Vale do Si-

nos, em Campo Bom/RS, vendeu
toda a oferta, com média de 35% acima
do valor registrado na edigéo de 94. Os
36 exemplares, além de duas coberturas
de Pozo Azul Deslin-
de, garantiram uma
comercializagdo de R$
156,4 mil, com média

geraldeR$4,1 mil. Os  Garanhdes.......
eqiiinos foram oferta- quas:
Coberturas.......

dos pelas cabanhas

AS MEDIAS DO
LEILA

Santa Edwiges, de Daniel Anzanello, Sdo
Lourengo do Sul/RS; Trés Estincias, de
Osmar Stumpf, de Taquara/RS; e Strass-

- burger, de Claudio Strassburger, de Cam-

po Bom. O maior prego do leildo coube
a égua JA Noitada, de
Anzanello, comprada
o por Edmudo Mariano

Lemansky, da Caba-

...R$6.250,00 nha Sdo Rafael, de En-
....R$ 4.059,38 cruzilhada do Sul/RS,
..R$4.750,00 por R$ 10 mil.

Cav. castrados ...R$ 2.250,00

Fonte: Trajano Silva Remates

A GRANJA - 69



SCOLHA SEU TRATOR

SUPERTRATORES
i :g’:ﬁm - 2/ ": Cllindeo, mi‘;"‘; - MODELO eV | Necilindro PREGO
o 3 a550 =5 5 B 16I769' MF 265/4 E 65 4 R$ 33.519, O
L] — MF 275 75 4 R$ 29.270,
- —_ = 5 R MF 275/4 75 2 RS 37.678,
— MF 275/4 E 75 4 R$ 36.478,
o ] 3:;6605 :; i 2: gg'::?' MF 272 75 4 RS 28.981, O
B [ pxa.90 83 2 RS 51.744, MF290 85 4 RS 34.468,
o g - = . B} MF 290/4 85 r RS 43.462, O
2 [TBx=.110 103 4 RS 59.865, MF 250RA 85 4 R$ 27.945,
BX-4.130 123 6 R$ 62.713, MF 292/4 97 4T R$ 46.116,
O BX=4.150 140 6 R$ 81.408, E MF 297 110 6 R$ 40.807, o
BX-4.150 140 6 R$ 74.895, MF 297/4 110 6 R$ 48.921,
580H AX 75,1 4 RS 86.380, MF 299 126 6T RS 47.223,
@) W 18D 106 6 R$ 127.006, MF 299/4 126 6T RS 58.507, O
w [ W20D 146 6 RS 141.832, MF 630 110 6 RS 58.257,
3 W 36D 215 6 RS 245.662, MF 640 120 6 RS 64.808,
W 30D 180 5 RS 303.306, MF 660 150 6T RS 77.703,
O 888 CKE 120 6 R$ 219.090, MX 9150 150 6T RS 69.993, O
MX 9170 160 6T RS 75.875,
3 D4E-SR 80/125DP | 4 RS 113.647,
O | & [BoeE 105 6 RS 143.383, O
i | DeE 155/216DP | 6 R$ 199.267,
3 ™ 14 152 8 RS 76.444,
O 8240 81 04 R$ 45.557, ™ 14 152 6 R$ 83.316, O
8440 81 04 R$ 46.504, ™ 16 155 6 RS 82.532,
2105 126 06 RS 50.544, o M == = RS 87,640,
L 128 L R$I73,046, =R EE 180 6 RS 87.532,
O ) 100 it BiyB2.804, g' ™ 17 180 6 RS 92.218, O
- :ggg :fg g: 2: ?::g:g: ™25 210 6 sob consulta
8240 81 04 R$ 38571 M2 210 6 sob consulta
O 8440 81 o4 TET ™31 290 6 Rs 141208, | O
2105 126 08 RS 47511 T™ 31 290 6 RS 146.081,
w
O ggg gg i’ 2: 22:2:2' g [[sm370 44 03 rRs39.719, | O
2530 80 y RS 48.846: ; SM 400 66 04 RS 29.315,
630 = 7 RS 39306, < | SM500 72 04 RS 31.315,
O g 6630 90 4 R$ 51.417, 2 O
® s 05 7} RS 47,299, 685 ECO 62 3 RS 19.814,
7630 103 4 RS 59.786, Shor bE 3 Rp & oe,
O 7830 112 5 RS 68872, 685C 62 3 R$ 25.213, O
8030 112 6 R$ 73.348, 6854 F 62 3 R$ 31.245,
7D 02 3 R$ 85.460, 6854 C 62 3 ~ R$ 32.795,
FD9CO 110 3 RS 117.463, [; |_785F 75 4 RS 27.774,
O 2 [TFri0B 110 3 R$ 90.168, = | 785C 75 4 rRs29.729, | O
g F880 77 3 RS 53.219, < [ 7854F 75 4 RS 35.409,
< [T 14acTCco 160 3 R$ 151.467, 7854 C 75 4 RS 39.069,
@) “ [TFriacT 156 3 RS 148.484, 885 4x2 84 4 R$ 35.287, @)
885 4x4 84 4 RS 45.245,
D50A 91 6 RS 150.305, 985 4x2 80 4 R$ 39.482,
®) .5"_: D60E 167 6 RS 195.863, 986 4x4 4 R$51.110, | O
g D60F 189 6 R$ 211.708, 085 4x4 S 105 4 R$ 51.800,
S DB5E 167 6 R$ 205.974, 1180 4xd 113 6 RS 57.428,
o D73E 193 6 R$ 228.867, 1280 126 6 R$ 43.277,
1280 4x4 126 6 RS 59.729, O
1580 4x4 145 6 RS 72.700,
MF 265 65 4 R$ 25,693, TCil B 1 R$ 9.754.
@) MF 265 E 65 4 R$ 24.923, ; 1040 STD 40 3 R$ 26442, | O
| s & v R$34.543, £ | 1050D STD 20 3 R$ 29.820,
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LR,

e MULLER
SCOLHA SUA COLHEDEIRA - >
SUPERTRATORES
MODELO TIPO cv PREGO MODELO TIPO cv PREGO
O 9070 gréo 120 R$ 65.713, o | TC55 arroz imigado 135 R$ 74.570, @)
9070 arrozeira 120 R$ 62.552, 3 TC 55 trigo e soja 135 R$ 75.648,
9075 grao 120 R$ 73.029, Q| TCsT arroz imgado 170 R$ 84.428,
§ 9075 gréo turbo 145 R$ 77.053, Z | TCS57 trigo e soja 170 R$ 85.669, O
@ = 9075 aroz 120 RS 74.144, u
9075 a0z Tarbo 15 R$78.230, Eg 5105 % R$ 47512,
W L300 arrozeira/direto | 52,5 RS 48.559, - § 1200 95 R$ 44.511,
O E L 300 plcereais 52,5 RS 49.031, O
j L 300 p/milho 52,5 R$ 56.329, 6300 versdio basica (S/PC) 135 R$ 56.517,
LEILA 2 esteira M790 R$ 34.671, 7300 versao basica (S/PC) | 135 R$ 59.022,
< | LELA2 roda M790 R$ 31.329, 7500 turbo | versfio basica (SIPC) | 165 R$ 68.010,
O g | LEILA1 esteira M790 R$30.077, 7700 turbo | versdobasica (S/PC) | 165 R$ 69.772, O
LEILA 1 roda Ma3 R$ 28.406, 6300 versao arrozeira (S/PC) | 135 R$ 57.261,
3640 amrozeira 120 R$ 63.591, 7300 versao amozeira (S/PC) | 135 R$ 59.934,
3640 grao 120 R$ 62.050, 7500 turbo | versao amozeira (S/IPC) | 165 R$ 66.237,
O 5650 gréo 120 R$ 65.490, " Série 300 plataformas O
& 5650 arozeira 120 R$ 66.033, #A | PC314R corte 14 pés rigida R$9.917,
O | 5650 gréio turbo 145 R$ 70.897, PC 316R corte 16 pés rigida R$ 10.152,
O 3 | 5650 arroz turbo 145 R$ 69.487, PC 314F corte 14 pés flexIvel R$ 10.445, o
& | mx90 E graos 120 R$ 75.419, PC 316F corte 16 pés flexivel R$ 10.932,
E MX 80 gréos turbo 145 R$ 78.572, PC 319F corte 19 pés flexIvel R$ 12.831,
@ | MX90 amozeira 120 RS 75.862, PMSLC204 | pimilho 4 linhas regul. R$ 13.065,
@) S [ mx90 arrozeira turbo | 145 R$ 78.990, PMSLC 205 | pimilho 5 linhas regul. RS 14472, | (O
6845 ! gréo 120 R$ 75.419, PMSLC 206 | pimilho 8 linhas regul. R$ 16.968,
6845 grédos turbo 145 R$ 78.572, CE SLC conjunto de esteiras 6 R R$ 15.779,
6845 arrozeira 120 R$ 75.862,
O 6845 amoz turbo 145 RS 78.990, O

OBS: 1) Os pregos sao posto-fabrica, fomecidos em margo. 2) Pregos para as regides Sul e Sudeste.

PREPARE TERRENO PARA UMﬁ SUPER SAFRA

== ma lavoura lucrativa se faz com forga e
"Miﬁ ” ramon determlnaqéo O produtor se depara com
fatores incontrolaveis como as condigbes
climaticas e a economia do Pafls.
Entretanto, a escolha de um trator produtivo
e confiavel ja € meio caminho andado para
0 sucesso da lavoura.

Pensando nisso, a Muller projetou o TM16
FullTraction, o trator que oferece além de
maior produtividade em sua faixa de
poténcia, conforto e visibilidade totais ao
operador.

Com 155 CV, motor Cummins ou MWM,
chassi articuiado, eixos iguais, rodado
simples ou duplo e cabine opcional, é o
equipamento ideal para as mais duras
tarefas do preparo do solo.

Fale com um distribuidor Muller e conheca

0 Seu mais novo parceiro.
[MULLER)

-
= (021) 452-2000




IENCIA E TECNOLOGIA

M

Um projeto desenvolvido no Institu-
to de Pesquisas Energéticas e Nucleares
(IPEN-SP) conseguiu, por meio do uso
da radiagdo gama, atenuar os efeitos t6-
xicos do veneno de cobra. O objetivo é
utilizar esse material irradiado e pouco
toxico para aprimorar a produgdo de soro
antiofidico. A pesquisadora Nanci do
Nascimento explica que o método tradi-
cional de fabricacdo do soro antiofidico
consiste na aplicagdo de doses parcela-

Energia nuclear atenua so

1L () ,
ro antiofidi
das do veneno em cavalos, que aos pou-
cos criam anticorpos resistentes as toxi-
nas. Ocorre, no entanto, que, nesse mé-
todo tradicional, a mortalidade dos ca-
valos chega a atingir 10%, além de pro-
vocar lesdes no local onde o veneno foi
inoculado. Nanci explica que o veneno
submetido a radiagdo ndo causa perigo

aos animais, porque sua toxicidade fica
reduzida a metade.

As mil utilidades do bambu

A visdo que se tem do bambu como
uma praga ou como um
tipo de material para ser
usado apenas como deco-
racdo estd prestes a ser
modificada. Pesquisa iné-
dita desenvolvida pela !
Universidade Federal de
Minas Gerais (UFMGQG) |
procura mostrar as infini-
tas possibilidades de apro-
veitamento industrial des-
sa graminea originéria da

sia. Segundo o professor
Luiz Eustdquio Moreira, &
do Departamento de En- &
genharia de Estruturas, o
bambu custa mais barato
que o eucalipto e ainda
apresenta um nivel de re- %
sisténcia maior, no que se -
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refere a sustentagdo de peso. Acrescenta
que em paises como a
{ China e a India, a utili-
§ Zagdo desta planta é ex-
| tensa, passando pela
confecgdo de sombri-
{ nhas, chapéus, méveis,
Instrumentos musicais,
| facas, bicicletas e até
{ cerveja. Das mais de
%l 1.200 espécies espa-
{ lhadas pelo mundo, a
i mais conhecida no
Brasil é a Dendro-
§ calamus giganteus, uti-
s lizada para fazer cer-
@ cas, evitar a erosdo nas
y | encostas de rios e, majs
recentemente, comg
tubo para irrigago,

Biscoito nutritivo

Biscoitos 4 base de farinha de trigo,
preparados com a adig@o de 3% de hemo-
globina bovina, podem erradicar a ane-
mia e suprir a deficiéncia de ferro em pré-
escolares. A concluséo ¢ da tese de mes-
trado da pesquisadora Nadir do Nasci-
mento Nogueira, depois de realizar uma
experiéncia com 14 criangas em uma cre-
che do Piaui. As baixas concentragdes de
hemoglobina sdo pardmetro para diag-
néstico de anemia e indicadoras da defi-
ciéncia de ferro no organismo, explica a
pesquisadora.

S.0.S cerrado

Até onde o uso intensivo de tec-
nologia agricola vem causando a de-
gradagio e a contaminagdo do meio
ambiente no cerrado? Para respon-
der a perguntas como essa é que um
grupo de professores e alunos da
Universidade Federal de Uber-
landia/MG jd estd a campo recolhen-
do informagées. O projeto é coorde-
nado pelo professor Shigeo Shiki, da-
quela universidade, e deve se esten-
der até dezembro de 1998. Ele ga-
rante que, pela primeira vez, serd
possivel contar com .indzcadores prd-
ticos, fdceis de medir, e que servirdo
como instrumentos de politicas vid-
veis pelos governos. Isso, segundo
ele, além de orientar os agricultores
no sentido de buscar altos indices de
produtividade, respeitando as pecu-
liaridades do meio ambiente.

A/C Butanta

O Laboratério de Entomologia do Ins-
tituto Butantd, em Sdo Paulo, est reali-
zando pesquisas com 1nsetos venenosos,
como as taturanas, ou que transmitam
doengas, como o barbeiro, causador do
mal-de-chagas. O 6rgdo ainda realiza
identificagdes de pulgas, piolhos, etc.,
tanto para os institutos de satde como
para a comunidade em geral. Quem qui-
ser identificar e saber mais detalhes so-
bre insetos em geral € sO procurar uma
agéncia dos correios para fazer a remes-
sa do material coletado. O enderego: Av.
Vital Brasil, n° 1.500, CEP 05503-900,
Caixa Postal 65, Sdo Paulo/SP. Fone:

(011) 813-7222, ramal 2128.



Fabricado em polietileno preto (para
evitar a agio de raios ultravioleta), a cai-
xa d’agua Caixafort, da Unipac (Grupo
Jacto), possui capacidade para 310, 500
e 1.000 litros. Além disso, pesa 20% a
menos que as caixas tradicionais de ami-
anto, o que facilita seu manuseio no ponto
de venda, na obra, em industrias e na pro-
priedade rural. Superficie interna com-
pletamente lisa, 0 que impede a aderén-
cia de impurezas e simplifica a limpeza,
dispensando produtos quimicos e esco-
vagOes, Unipac Ind. e Com. Ltda., Rua
Dr. Luiz Miranda, 1.700, Bairro Piraj4,
Caixa Postal 64, CEP 17580-000,
Pompéia/SP, fone (0144) 52-1811 e fax
52-1950.

I Alimentacio com alta

A linha Puramilk 2000 foi concebida
especialmente para atender bovinos lei-
teiros de alta performance,
dentro de um conceito
tecnolégico ja consagrado
nos Estados Unidos, Cana-
d4 e Europa. O novo concei-
to nutricional de dieta total
é oferecido pelo produto
Puramilk FE, que tem feno
de alfafa incorporado, dis-
pensando o uso de fonte de

&

ALTA PERFORMANCE

I Antibiético

poderoso

O Tetradur LA-300 é a mais nova
opgdo entre as tetraciclinas de longa agdo
para tratamento de bovinos e suinos. O
produto estd sendo langado simultanea-
mente nos Estados Unidos, Canad4, Ar-
gentina, México e Coldmbia. Possui, em
sua férmula exclusiva, um antibiético de
longa agdo, com 50% a mais de princi-
pio ativo do que outras formulagdes si-
milares. Indicado, entre outras doengas,
para tristeza parasitaria, podriddo-dos-
cascos, metrite, pneumonia, mastites,
carbuinculo, infecgdes, etc. Merck Sharp
& Dohme - Farmacéutica e Veterina-
ria, Av. Brigadeiro Faria Lima, 1.815,
12° andar, CEP 01451-001, Sio Paulo/
SP, fone (011) 816-5266, fax 814-7056.

tecnologia

volumosos. Ja o Puramilk 30 Concentra-
do e o Puramix GL permitem a formula-
¢do0 na propriedade, de
acordo com os ingredi-
entes disponiveis pelo
criador. Purina Nutri-
mentos Ltda., Rodovia
Campinas-Paulfinia,
km 122, CEP 13140-
000, Paulinia/SP, fone/
fax (0192) 84-7186.

2000

IPintando com
espuma

O agente espumante RM2 € um pro-
duto quimico utilizado para marcagdo de
linhas a serem pulverizadas em plantio
direto na palha. Com tecnologia genui-
namente nacional, os flocos espumantes
demarcam com grande precisdo a area a
ser tratada, proporcionando uma boa
visualizagdo de cima do trator. E um pro-
duto atdxico, ndo-corrosivo € ndo causa
nenhum tipo de problema na pele.
Quimipal Ind. e Com. Ltda., Cruz
Alta/RS, fone (055) 322-4680.

I 0 novo Ectoplus

A Ciba acaba de langar no mercado
veterindrio uma nova apresentagdo de seu
tradicional carrapaticida e bernicida. Tra-
ta-se do Ectoplus Pour-On, que tem como
principal caracteristica a rapidez e faci-
lidade da aplicagdo pelo sistema pour-on.
Por se tratar de uma associagdo de
cipermetrina (piretréide) com trichlorfon
(fosforado), Ectoplus Pour-On controla
simultaneamente carrapato, berne e mos-
ca-dos-chifres, com uma tinica aplicagdo,
garante a empresa fabricante. Ciba-
Geigy Quimica S/A, Av. Professor
Vicente Rao, 90, CEP 04706-900, Sio
Paulo/SP, fone (011) 532-7327, fax 530-
6468.

P!
A W7
Ectoplus”®

Pour-on
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ONTO DE VISTA

Selo verde para a producao agricola

desempenho do Ministério da
O Agricultura, no préximo

qiiinqiiénio — 1995-1999 —
serd muito importante e decisivo para a
qualidade de vida dos habitantes do Bra-
sil, no préximo século, e dos produtos
agricolas exportéveis, que afetardo a ba-
langa comercial. Os atuais 30 milhGes de
famintos e os 60 milhdes de subnutridos
serdo atendidos em suas minimas neces-
sidades alimenticias? Ou aumentardo es-
ses quantitativos, pelo crescimento da
populagdo e, conseqiientemente, havera
maior demanda de alimentos?

A produgdo atual de grdos por ano é
inferior a 80 milh&es de toneladas, com
perdas de 10% a 20%, em funcdo da ine-
ficiéncia na colheita, transporte e arma-
zenagem. Esse quantitativo deve, obri-
gatoriamente, elevar-se para 100 milhSes
de toneladas/ano, até 2000, a fim de aten-
der a crescente solicitagdo da populagéo,
que atualmente é de 150 milhdes, deven-
do atingir 165 milh&es até o ano 2000.

Outra meta a ser alcangada até o final
deste século é a duplicagdo da produgéo
de 4lcool, para uso como combustivel.

O desenvolvimento tecnolégico ba-
seia-se na exploragdo agricola sustenta-
vel, que é a garantia de atendimento das
necessidades do presente, sem compro-
meter a capacidade de produgdo para as
geragdes futuras. Cada gleba deve ser
utilizada em fungdo da capacidade pro-
dutiva da terra, respeitados os fatores
limitantes dos solos, relevo e clima.

Impdem-se mudangas evolutivas na
mentalidade dos que ocupam as terras,
para que as préticas adotadas de_explo-
ragdo dos recursos produtivos sejam ra-
cionais, dentro dos conceitos de susten-
tabilidade, isto é, sem afetar a potencia-
lidade dos solos e a qualidade das 4guas,
sendo respeitadas as coberturas flores-
tais, onde se fizer necessario, € com
melhorias no rendimento das atividades
pré-colheita e eliminagdo da queima dos
restos vegetais.
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Altir A, M. Corréa € agrénomo e livre-docente
da Universidade Federal Rural
do Rio de Janeiro

Desde o inicio da colonizagio, as ati-
vidades agrossilvopastoris, no territério
brasileiro, tém sido de agressdo aos re-
cursos naturais finitos: solo, 4gua e flo-
restas. Ndo ha preocupagdo em restaurar
o que foi danificado, mas, sim, em ex-
plorar novas fronteiras, adotando as mes-
mas praticas que ocasionaram o desgas-
te acelerado dos elementos da natureza.

A erosio do solo ocasiona efeitos di-
retos na redugdo da produtividade agri-
cola e indiretos no ambiente, pois a terra
transportada pelas enxurradas provoca
sérios danos a qualidade da 4gua, polu-
indo os reservatorios e colocando em ris-
co a satide humana e a fauna local. O solo
carreado, sedimentado nas bacias de ar-
mazenagem das hidrelétricas, causa pre-
Jjuizos, pela redugdo da capacidade efeti-
va de estocagem de dgua.

Ha, por parte dos governos, a preo-
cupagdo basica de aumentar a exporta-
¢ao dos produtos agricolas, sem obser-
var o quanto de desgaste do solo ocor-

reu, para a obtengdo de cada tonelada
a ser ofertada no mercado internacio-
nal.

Relativamente a conservagao do solo
e da 4gua, um programa que tem apre-
sentado alguns resultados satisfatorios €
o da utilizagdo integrada da bacia
hidrografica.

Porém ndo deve ser implantado como
panacéia, mas constituir um conjunto de
atividades desenvolvidas tecnicamente,
para ajudar a melhorar a qualidade de
vida de seus usuérios e contribuir para
aumentar a produtividade das terras agri-
colas.

A par da necessidade do aumento de
produgdo de grios e de combustiveis pro-
venientes da biomassa, preocupa os téc-
nicos ndo somente a degradagao do solo
e da 4gua, que a expansdo desorientada
das areas exploradas provocard, mas tam-
bém a meta do governo federal de am-
pliar a “superficie irrigada”, na Regiéo
Nordeste, onde estimativas de que 5 mi-
lhdes de hectares de terras agricultadas
estdo em processo de salinizagdo; e que,
em cerca de 50 mil hectares, a esteriliza-
¢do j4 se efetivou, causada pelo excesso
de sais.

A implantagdo de um programa agri-
cola deve ser precedida de pesquisas €
de preparo do usudrio, em face das ca-
racteristicas dos solos, clima, dgua e
manejo da terra.

Em breve, possivelmente a partir de
1° de janeiro do ano 2000, os paises im-
portadores de artigos provenientes de
exploragdes agricolas, diretamente ou
indiretamente passardo a exigir o “selo
verde”, de qualidade ecolégica.

O Brasil, que tem produtos agricolas,
como fontes destacadas de exportagdo,
deve iniciar um programa para atender a
essas exigéncias; ou seja, assegurar que
a soja, o café, o suco de laranja, o agu-
car, etc. foram produzidos sem ocasio-
nar danos aos recursos naturais: solo,
agua, ar e florestas. Fal
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AGROLINE.
Solugoes maduras para cultivar o verde.
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Quando vocé encontra uma plantagio verdinha e vigosa, talvez nem imagine que o
responsivel por isso seja um trator de esteiras. E que a maioria das pessoas acha
que tratores de esteiras trabalham s6 em construgdes. Mas a grande verdade € que
aesteira foi desenvolvida para resolver um problema agricola.

Em 1904, a Holt Company dos Estados Unidos, antecessora da

/1 Caterpillar, substituiu as rodas de uma mdquina a vapor por sapatas

2 de madeira, pois as rodas patinavam e afundavam na terra.

!

semmwme | Assim, quando a Caterpillar chegou ao Brasil, hd mais de 40 anos,
trouxe mais que um revoluciondrio trator de esteiras. Trouxe um novo conceito
em agricultura. Hoje, a Caterpillar oferece uma linha de tratores agricolas de
esteira, a Agroline, formada pelos tratores D4E SR Série I, DSE, DGE SR e 0
Challenger em 4 versdes. Todos eles alcangam méximos indices de produtividade.
Os tratores Agroline contam com o eficiente atendimento prestado pela rede de
revendedores Caterpillar. A disponibilidade de pegas e uma série de programas
de manutengdo preventiva garantem maior vida (til a cada um dos tratores.

Compactagfio: extremamente pre]udmal ¢, a médio prazo provoca
erosio e dificulta a penetracio de raizes. A causa é
o trabalho com tratores de rodas que tém seu peso
distribuido sobre uma 4rea muito pequena do solo.
Os tratores Agroline tém a drea de contato muito

maior e entdo a compactagio € menor. Em média, os tratores de esteira compactam
60% menos que os tratores de rodas de mesmo porte,

D4E SR Série Il

~——— .
Consulte o seu revendedor Caterpillar
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i Tragdio: as esteiras oferecem a maior 4rea de contato com o

& solo, 0 que permite melhores condigdes de tragio. As sapatas
. da esteira aderem melhor ao solo, evitando a patinagem e
aproveitando quase toda a poténcia do motor, sem desperdicio
de combustivel. Dependendo dos implementos acoplados e do tipo de terreno,

a patinagem pode ficar entre 4% e 6%. Nos tratores de rodas, pode chegar a 35%.

Versatilidade: os tratores Agroline contam com uma

_ ampla linha de implementos como subsoladores,
escarificadores, arados de arrasto, grades leves,
médias e pesadas, valetadeiras e muito mais.

- g1 Os tratores D4E SR Série 11, D5E e DGE SR possuem
uma limina frontal para fazer manutengiio de estradas na propriedade, construgio
de terragos e agudes, canais de irrigaciio, drenagens e até reboque de caminhdes.

Poténcia varidvel: a Agroline oferece um exclusivo o TR
mecanismo para variagio de poténgia, 0 que permite 2 i ’Ef[
utilizagio da capacidade de forca de trafio mais apropriada & ; W

aos vdrios implementos e tipo de solo. Assim, o trator %
Agroline tem a poténcia conforme o tipo de servio.

Coloque um amarelo Caterpillar na sua propriedade para deixar o seu verde mais
verde. E nio tenha diivida: com Agroline, vocé vai ver mesmo é a cor do dinheiro.

CATERPILLAR



