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Assim como nés, a planta e a vida microbiana do solo precisam ¢
compactagdo superficial, além de dificultar o desenvolvimento By e C':r
impede também a movimentagGo do ar e da dgua no cailo, Cqul;mz
baixa produtividade, erosdo e outros males. O AERO-SOLO foi feito
resolver esses problemas, pois, mediante a acdo descontinua de
lédminas, conjugada com vdrios angulos de ataque (de zero a dey grsuus
afofa, solta e areja o solo, sem danificar a vegetagdo e sem jnVeﬁuus
terra, permanecendo intacta a camada orgdnica superior (veja q foffr Q
lado). Esta caracteristica inédita permite ao agricultor obter benef; g
imporfantes em vdrias aplicagdes. A revitalizagdo de pastagens medic‘:los
descompactacdo, aeragdo e, se possivel, adubagao e corregéo (QEmQGO
fertilizacGo, orgénica ou mineral, produzem resultados excepcionais, teng
em vista a quebra da camada impermedvel e a incorporagdo do Gdubo
pela maquina). O aerador de solo deve ser aplicado, em g’rﬂs—d_e_plg 0
direto, ndo s6 para o arejamento, como tambem pela incorporqg-;;m'—g
fosfatos e calcdreo, conduzindo-os mecanicamente a camadqs de
profundas, sem alterar a estrutura do solo. Em pomares de cafg
efc., o AERO-SOLO encontra aplicagées semelhantes. O aerador
aplicado em cultivo-minimo (antes de um segundo plantio, em
uma grade, sem pulverizar a terra), com menor consumo de
Como instrumento -de_ conservacdo do solo ele abre mac
favorecendo a oxigenagGo e a retengGo da dgua, com econ
irrigacdo. Em dreas inclinadas o escorrimento diminui,
dificultando a eros@o laminar.
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DEPOIMENTO

Tem laranja pra dar e vender

laranja, fruta mais consumida no mundo —

tanto ao natural quanto processada — é tam-

bém um grande negdcio. Diz o aforismo do
campo que quem ndo tem, quer plantar; e quem tem
sonha aumentar. E o caso de José Renato Andrade
Catapani, 47 anos, que possui quatro mil hectares
plantados com a fruta em Araraquara, interior de Sao
Paulo, distribuidos em quatro fazendas de sua pro-
priedade.

Com uma produgdo em torno de 1,5 milhdo de cai-
xas, S00 mil pés produtivos
e 300 mil pés ainda novos,
embora admita que a citri-
cultura seja uma atividade
de alto risco, ele jda pos em
marcha um plano de expan-
sd@o do empreendimento.
Pretende plantar, em dois
anos, mais 400 mil pés, e
tem como meta chegar aum
volume de 4 milhoes de cai-
xas, quando todas as drvo-
res estiverem dando frutos
comercialmente.

E um projeto que exige
paciéncia e dedicagao, jd
que, para produzir entre 3
a 4 caixas, uma drvore leva
de 8 a 10 anos. Nada que
desanime Catapani, acostu-
mado a desafios desde os
tempos em que participava
de campeonatos de automo-
bilismo, em circuitos de

todo o Brasil e exterior. Sua paixdo pela velocidade
levou-o ao kart aos 14 anos, quando comegou a correr
na mesma equipe de Emerson Fittipaldi, também ci-
tricultor, de quem diz continuar grande amigo. Em
1967, sagrou-se vice-campedo paulista e, no ano se-
guinte, conseguiu o titulo de campedo brasileiro de
kart. Por 15 anos, correu em vdrias categorias, perio-
do em que dividiu as pistas com Wilson Fittipaldi, José
Carlos Pace, Luiz Pereira Bueno e Nélson Piquet. Das
pistas, vem o apelido Titi, que carrega até hoje. O “Titi
Flecha”, como era chama-

do na época pelos colegas.

A carreira de piloto, en-
tretanto, s6 tinha vez nos fi-
nais, nunca tendo se profis-
sionalizado. E que desde os
17 anos jd trabalhava com
o pai nos laranjais da fami-
lia, mantendo uma tradi¢cdo

“iniciada pelo avo José Ca-
tapani, em 1930, em Limei-
ra/SP.

O crescimento das ativi-
dades e, posteriormente, 0
casamento fizeram com que
abandonasse de vez as cor-
ridas, para se dedicar em
tempo integral aos negoci-
os da familia. Hd 10 anos,
seu pai, Vicente, precisou
afastar-se por problemas de
saiide, e Titi Catapani suce-
deu-o na direcdo dos nego-
cios.

A Granja — Como foi a trajetoria
de seu avé na citricultura paulista?

José Renato Catapani — Meu avd
era italiano e veio para o Brasil muito
novo, com apenas dois anos. Aqui, radi-
cou-s¢ em Araraquara, onde alguns pa-
rentes tinham uma fazendinha, e come-
gou a mexer com frutas. Casou-se com

Titi Catapani, citricultor em Araraquara/SP: oferta
excessiva, pregos sensiveis

minha vé, Horténcia, continuou se dedi-
cando totalmente & agricultura e, pouco
mais tarde, conheceu um pessoal de uma
colonia italiana, em Limeira, para onde
mudou-se em 1930. L4, comegou a tra-
balhar com compra e venda de laranja,
comercializando com o Mercado Muni-
cipal de Sdo Paulo. Comprou proprieda-

des agricolas naguele municipio e, pos-
teriormente, também em Araraquara,
onde se concentraram 0s negocios. As-
sim, a atividade passou de pai para filho,
até que assumi, sempre mexendo com
laranja.

P — O senhor tem em comum com
o Emerson Fittipaldi o gosto pelo au-

A GRANJA -3




tomobilismo e a citricultura. Nunca
mais pensou em pilotar?

R — O Emerson é citricultor por mi-
nha causa. Somos amigos desde garotos.
Ele sempre vinha passar as férias aqui
na fazenda, assim, comegou a gostar do
negécio de laranja. Incentivei-o bastan-
te, arrumei uma fazenda aqui em Arara-
quara para ele e dei 0 maior apoio para
que plantasse laranja. Ele pegou o gosto
pela coisa e, hoje, € um grande produtor.
Temos uma amizade muita estreita.
Quanto a pilotar, nio penso mais de for-
ma alguma. As atividades citricolas € a
familia tomaram totalmente o meu tem-
po. Além disso, as atividades automobi-
listicas ficaram mais profissionais.

P — Quais sdo os grandes atrati-
vos da producdo de laranja?

R — Primeiramente, € preciso gos-
tar. Fui criado neste meio, e vivo laranja
24 horas por dia. Em segundo lugar, h4,
naturalmente, o aspecto financeiro. E
uma atividade econdémica que, embora
tendo altos e baixos, € rentdvel e vem
obtendo muito sucesso nos iltimos 10
anos. O essencial, 0 que mais me atrai na
producdo de laranja, € fazer o que gosto,
ganhando lucros.

Muitos produtores
abandonam os pomares e
partem para a cana

P — E quais seriam, na sua opinido,
os maiores problemas da citricultura?

R — O maior deles é que estamos
passando por uma é€poca de superprodu-
¢do no Brasil. Em 10 anos, a produgido
subiu 120 milhdes de caixas s6 no esta-
do de Sao Paulo. Os Estados Unidos se
recuperaram das quebras de safra, em
conseqii€ncia das iltimas geadas, e as
exportagOes brasileiras acabaram caindo.
Com isso, 0 prego da laranja ficou muito
sensivel, oscilante, o que gera uma inse-
guranga muito grande para o produtor.
Estamos passando por uma fase dificil,
por causa do excesso da fruta no merca-
do. E a tendéncia € que esta situagdo se
agrave ainda mais, com o crescimento da
produgdo brasileira. Hoje, estamos em
torno de 150 milhdes de pés plantados,
para uma produgdo de 2,1 caixas por pé,
o que resulta em 315 milhdes de caixas.
Se esta produgdo aumentar para 2,5 cai-
xas por pé — que seria um volume mé-
dio, ndo o ideal — , ja irfamos para 375
milhdes de caixas. Supondo um aumen-
to de 60 milhdes de caixas e a queda das
exportagdes, que jd € realidade, o pro-
blema estaria criado.
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P — Mesmo diante deste quadro,
ainda hi quem continue investindo no
aumento da-drea de plantio?

R — Sim, muita gente continua plan-
tando. E estas dreas devem aumentar. Em
decorréncia disso, Vamos passar por uma
grande crise neste ano; logo, serd preci-
so diminuir a proddugdo brasileira. Ha-
verd limitagdo de prego, e a indiistria vai
passar a nao comprar toda a safra. Com
isso, muita gente, que ndo € do ramo, vai
desistir . Na verdade, j4 existern muitos
produtores abandonando a citricultura e
substituindo seus pomares por cana-de-
aglicar e outras atividades. S6 vai perma-
necer quem for profissional, grande pro-
dutor, eficiente em uma administragéo,
conseguindo o méximo de produtivida-
de com o menor custo. A partir dai, a si-
tuagdo comega a melhorar.

Uma geada nos Estados
Unidos nao melhoraria
muito a nossa situagao

P — O senhor pretende ampliar
Seus pomares...

R — Temos um plano, j4 em execu-
¢do, em que vamos passar de 800 mil 4r-
vores para 1,2 milhdo nos préximos dois
anos. E um projeto que foi iniciado h4
dois anos. Todos pensam que basta plan-
tar a laranja que ela ja comega a produ-
zir. Ndo é assim. Ndo se pode querer um
retorno imediato. Para produzir comer-
cialmente, uma média de quatro caixas,
uma arvore leva até 10 anos. A partir dai,
pode produzir até o vigésimo ano com
esta média, dependendo da variedade, da
terra e da condugao do pomar. Nés, por
exemplo, temos muitos pomares com 20
anos dentro deste patamar. Mas no quar-
to ano, que € o inicio da produgdo, € s6
uma caixa por pé. S6 paga seu custo, ndo
paga o investimento.

P — Hoje, é possivel ganhar dinhei-
ro na citricultura, como antigamente?

R — Depende de como situamos o
antigamente. H4 pouco mais de 10 anos,
o preco da caixa esteve muito baixo, en-
tre US$ 0,60 a US$ 0,80. De 14 para c4,
tivemos periodos 6timos, com picos de
precos de até US$ 5,00 a caixa. Hoje, ndo
acredito que alcangaremos novamente
este patamar; a ndo ser que haja uma ca-
tastrofe nos Estados Unidos, como uma
grande geada, o que faria nossos pregos

subirem. Mas n3o podemos contar mui-
to com isso. Os plantios da Flérida des-
locaram-se mais para o sul e 0s riscos
climéticos deminuiram bastante. Uma
geada nos Estados Unidos atingiria so-
mente em torno de 30% das plantagdes
— 0 que nio afetaria nem melhorara tan-
to a nossa situagao.

P — E para esta safra? A

R — Este ano, ainda nio foi determi-
nado, pois estamos em negociagdes. As
indistrias ndo estdo comprando, porque
a safra estd retardada em dois meses, €m
virtude da seca do ano passado, s6 de-
vendo comegar em julho. O custo finan-
ceiro est alto e o setor industrial est.é
aguardando chegar mais perto da colhei-
ta para negociar. Em 1994, a média ﬁcqu
em US$ 2,50 — um prego compensato-
1o —, sendo que alguns contratos che-
garam a ser fechados a US$ 3,00. Para
esta safra, fazendo uma estimativa apro-
ximada, j4 que ndo tenho bola de cristal,
creio que devam ficar entre US$ 1,50 2
US$ 1,80 — valores considerados bai-
X0s pelos produtores, porque se equipa-
ram aos custos de produgdo de uma cai-
xa. Mas deve ser por af.

P — Laranja também é um bom
negécio para quem investe em commo-
dities?

R — Nio atuo neste mercado, mas
considero que ja houve bons momentos
€m outros anos. Agora, é uma commodi-
tie de alto risco, mas, pensando em lon-
£0 prazo, ¢ a hora de entrar. Isso porque
0s precos estdo no fundo do pogo, e de-
pois podem se recuperar.

A mao-de-obra é o item
que mais pesa
na produgao citricola

P — O que mais encarece 0s custos
produtivos da laranja no pais?

R — Sem divida, é a mdo-de-obra,
que € altamente especializada e, portan-
to, cara. Hoje, a citricultura esta tecnifi-
cada e mecanizada, com uma mao-de-
obra qualificada, que chega a represen-
tar de 25 a 30% dos custos globais de
produgdo. Os insumos também subiram
muito com o Plano Real, mas nada que
se compare. Dependendo da fazenda, da
f’“’d%‘?ﬁ" e da PéﬂdUtiVicladc dos pés de
aranja, o custo de producg 5
xa fica em US$ 1,8%. 080 ide litna o

P — O senhor destina alguma per-
centagem da produggio in nagtl:lra Il’):ra
o mercado interno? Que variedades
so cultivadas em suas propriedades?

R — Nossa produgdo estd voltada
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para as industrias de suco. H4 20 anos,
comercializamos com a Citrosuco, que
vem as nossas propriedades colher o pro-
duto. Temos, portanto, as variedades mais
exigidas pelas indiistrias: hamlin, péra
rio, valéncia e natal. Vendemos para o
mercado, o intermedidrio, cerca de 25%
da produgdo, que vai abastecer o merca-
do interno.

Os precos melhoram
quando se consegue
produzir fora de época

P — Que avaliagao o senhor faz do
consumo da fruta no pais? E um mer-
cado promissor?

R — O mercado interno esti aqueci-
do este ano. Estamos prevendo um con-
sumo de 100 milhdes de caixas — so-
brando para as indiistrias, de toda a pro-
dugdo nacional, algo em tomo de 220
milhdes de caixas, o que dard para suprir
suas necessidades. E um mercado muito
bom, mas exigente. Necessita de frutas
especificas, como a tangerina € a péra rio.
Quando se tem estas laranjas, principal-
mente produzindo fora de época, se con-
segue precos bastante satisfatérios. Po-
rém, para isso, € preciso ter pomares no-
vos, estar bem-preparado, ter um siste-
ma de irrigagdo, qualidade de primeira.
E isso nem todos conseguem.

Nunca pensei em desistir
da laranja, pois gosto
muito do que faco

P — Em que niveis se situam as suas
perdas por pragas, doencas e condicoes
meteorolégicas desfavoraveis?

R — Calculo que nossas perdas se
situam entre 2 e 3%, devido as pragas,
doengas e causas naturais. Estes percen-
tuais podem aumentar consideravelmente
no caso de uma seca, como a que tive-
mos no ano passado, quando perdemos
cerca de 20% da safra. Existem muitas
pragas e doengas na citricultura, como a
ferrugem e o dcaro-da-leprose, que aca-
bam encarecendo o controle. Para com-
bater as pragas, costumamos fazer de 4 a
5 pulverizagdes por ano. E h4, também,
doengas praticamente incontroldveis,
como o declinio-dos-citros, a gomose, 0
cancro citrico, a clorose variegada e ou-
tras 40 com as quais temos que conviver.
Outro risco € a chuva de pedras, que cos-
tuma acontecer entre julho e agosto, cau-

sando perdas muito grandes. Por tudo
isso, considero a citricultura uma ativi-
dade de alto risco. Para entrar na laranja,
a pessoa precisa pensar muito.

P — O senhor ja pensou em desis-
tir? Qual foi o periodo mais dificil?

R — Nunca pensei em desistir, pois
gosto do que fago. Quanto as dificulda-
des, j4 tivemos problemas com pre¢os
abaixo do custo, com crises. E nao foi
uma vez s6. A pior dificuldade pela qual
passamos foi em 1974, quando a indds-
tria de sucos foi penalizada pelo gover-
no e nao pdde operar, se ndo me engano,
por causa de dumping no mercado. Lem-
bro-me de que o prego da laranja caiu a
zero. Se vocé quisesse entregar na indus-
tria, teria que ser de graga. Mesmo as-
sim, nesta época, abrimos uma fazenda e
plantamos 150 mil pés. As pessoas nido
entendiam € perguntavam: “a laranja est4
a zero, e vocés estio plantando?”’ Esta-
vamos plantando uma coisa para daqui
ha 10 anos, e acertamos, pois logo de-
pois a situagdo se inverteu e mudou para
melhor. Por isto, reinvisto 100% dos lu-
cros aqui, nos setores de expansao e m4-
quinas. Nada vai para fora. Na verdade,
a laranja ndo passa por longos periodos
de crises — no maximo dois anos. E uma
atividade em constante mudanga, muito
dindmica. Com a laranja, os balangos
devem ser feitos de cinco a 10 anos. E
se fizermos um balango dos tltimos 10
anos, € possivel perceber que, para quem
levou a sério, a citricultura tem sido um
6timo negdcio.

P — O que o senhor acha da pes-
quisa? Ela tem respondido satisfato-
riamente as exigéncias dos produtores
paulistas, na soluciio dos problemas
que surgem? :

R — Temos dois 6rgdos trabalhando
com este cultivo: o Fundo Paulista de
Defesa da Citricultura (Fundecitrus) e a
Estagdo Expcrimental de Limeira, que
respondem muito bem as nossas neces-
sidades. O Fundecitrus, bancado pelos
produtores e industriais, é muito atuan-
te. E gracas a este 6rgdo que o cancro
citrico estd controlado, hoje, no estado
de S@o Paulo. Considero que estamos
bem no setor de pesquisa tecnolégica,
embora ndo sejamos lideres no mundo,

como somos lideres em produgio. Esta- .

mos atrds da Espanha e Estados Unidos,
mas caminhamos bem. Nunca achamos
que tivéssemos atingido o ideal, mas sa-
bemos que temos gente muito boa, gran-
des pesquisadores, grandes cabecas tra-
balhando pelo setor.

P — Além da citricultura, o senhor
investe em outros setores?

R — Sim. H4 12 anos, resolvemos,

também, trabalhar com pecudria, para
diversificar a parte citricola. Temos cer-
ca de 10 mil hectares no Mato Grosso,
onde criamos aproximadamente 10 mil
cabegas de gado nelore. Somos criado-
res de vacas, recriamos a fémea. Sou
também avicultor, com uma pequena
granja em Boa Esperanca do Sul, a 40km
de Araraquara, com o objetivo de for-
necer esterco para as plantacoes de la-
ranja. Trata-se de um galpao simples,
com 20 mil aves, que pretendemos am-
pliar com mais quatro galpdes, aumen-
tando a integragdo com os citros. Com
as aves, trabalho em parceria com a Pri-
mor, empresa de Sdao Paulo, que di os
pintinhos para a recria e engorda. Lu-
cro, mesmo, sé no esterco. O esterco €
muito importante para a citricultura,
pois € matéria organica.

Se 0 governo tivesse nos
“ajudado”, teriamos
perdido mercado

P — O que o citricultor espera do
governo para produzir melhor?

R — Absolutamente nada. Nés, ci-
tricultores, nao dependemos do governo,
nem esperamos nada dele. Tudo o que
conseguimos ao longo dos anos foi fruto
dos nossos préprios meios. O governo
ndo tem contribuido muito para melho-
rar o setor citricola, e € bom que fique
fora mesmo, ndo se intrometa. A citri-
cultura chegou ao ponto onde estd — ten-
do o suco como terceiro item na pauta de
exportagdes do pais — porque 0 gover-
no nio est4 interferindo. Caso contrério,
j4 terfamos perdido mercado para outros
paises. ;

P — Quais os caminhos da laranja,
na entrada do terceiro milénio?

R — Laranja € alimento. Entdo, hd
grande perspectiva para o futuro. Vejo
os préximos anos com bons olhos, por-
que o consumo da fruta tem aumenta-
do. O leste europeu, 0 Japdo e outros
pafses estdo adquirindo o hébito de to-
mar suco. A laranja estd entrando onde
antes s6 havia espago para o ché e ou-
tros sucos, como o de maga. E certo que
o aumento do consumo mundial ndo estd
acompanhando na mesma velocidade o
aumento da produgdo, mas a expectati-
va é boa. Depende da administragéo
entre a produgao e o consumo. O exces-
so de produgdo, como ji disse, € ruim
para todo mundo. Fal
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Presente surpresa

S em alardes, sem badalagdes, sem
“self-promotion”, junto a
tradicional revista A Granja, outra
revista vai junto para vocé: Weekend
& Turismo.

Tudo pelo mesmo prego. Tudo
produzido pela mesma Editora
Centaurus. Tudo com 0 mesmo
objetivo: oferecer ao leitor um produto
de qualidade inquestiondvel.

Depois da agricultura, hoje, a
atividade que mais movimenta dinheiro
no mundo € o turismo. Mais do que
ninguém, o homem moderno quer
usufruir de melhor maneira os seus
momentos de lazer que incluem,
principalmente, os fins de semana e as
suas férias. Estar bem-informado sobre
este enfoque € o que vamos mostrar,
mensalmente, aos nossos leitores,
daqui para frente.

Com isso, estamos preenchendo
uma lacuna de mercado, tornando
A Granja ainda mais esperada e
disputada, agora por toda a familia.

A Granja do Ano

2
E 0 anudrio que a revista A Granja
publica por ocasido da Expointer.
Além da pauta editorial, lista todos os
produtos € servigos com seus nomes €
enderegos completos e atualizados,
existentes no segmento da
agropecudria. Trata-se de um trabalho
de formiga, s6 possivel pelo zelo e uso
adequado da informdtica. E um servigo
inédito que A Granja presta para
informagdo do agribusiness brasileiro.

Nesta edigdo, junto, vai o cupom-
voto que ird eleger os Destaques/95 —
A Granja do Ano.

Nao esquega de prestar este
pequeno servigo voluntdrio e
democritico: eleja seus favoritos Eles
merecem ser homenageados pelo
esforgo e contribuigido que estio dando
através do seu exemplo para toda a
classe produtora brasileira.

Aos mais votados. o nosso aplauso.

O préximo anudrio ird revelar o
nome dos campedes; e o troféu
Destaque/95 — A Granja do Ano serd
entregue em festividade que j4 faz parte
do calenddrio de eventos da Expointer.

() shenhenhigado
governo

IPMF? Mas o que é isso,
ministro?

N o Brasil, as coisas quase sempre
acontecem por ejaculagio
precoce. Ou, entdo, ndo acontecem, por
que estavam no circulo conhecido da
masturbagio mental. E o caso do
crédito agricola.

H4 meses o assunto é pauta de
midia. Os prazos de solugdo sdo
anunciados e, posteriormente,
postergados, levados de barriga para
NOVOS prazos.

Al, entdo, o assunto, que € sério,
vira pasto para os palpiteiros de toda
ordem. E palpite para cd. Para 1. Para
tudo que € lado. Andlise fria, racional,
exeqiiivel, nada. Tudo € chute. Tudo é
emogao.

Enquanto isso, os negécios
continuam parados.

O enfoque do governo
é o consumidor

T oda a politica do Plano Real,
privilegia o consumidor. H4 que se
considerar isto. A protegio do
consumidor via quebra da inflagio
ascendente € o principal objetivo a ser
perseguido pelo governo. E, a drea
econdmica briga uniformemente para
alcangar este macroobjetivo, embora
entre Serra e Malan existam
divergéncias de varejo. Mas, todos j&
perceberam que Serra é quem manda.
E qual o perfil de Serra?

Bem, seu perfil € igualzinho ao do
Delfim de 25 anos atras. Economista,
tecnocrata, urbano, com profundos
preconceitos em relagio ao produtor
rural.

Vé as excegOes (0s grandes e
eternos inadimplentes) como simbolo
geral da atuagio do homem do campo.
Dai sua inquestiondvel ma-vontade
para com o setor.

Como € inteligente como Delfim e,
ao contrério da Zélia, daqui h4 cinco
anos vai perceber que era
preconceituoso. Bem, mas ai, embora
seja candidatissimo ao posto de
presidente da Republica, provavelmente
ndo mals representard cargo
significativo para a atividade rural.

ois o ministro da Saide, Adib

Jatene, quer ressuscitar aquele
imposto que era para substituir outros e
nunca o foi.

Aquele mesmo imposto que foi
projetado com morte anunciada.

E, quando foi anunciado, todos
acrescentaram bem mais que 0,25 aos
seus custos e, quando decorreu seu
prazo, ninguém se lembrou de abaté-lo
dos pregos.

Pois bem, este imposto iniquo, que
cai no lombo de todo o mundo, foi
rapidamente aplaudido pelo ministro
da Agricultura e, de imediato,
reivindicado uma divisdo saloménica
para também privilegiar a 3
agricultura.

Ora, ora, aumentar 0s impostos sob
qualquer hipétese constitui algo
absolutamente incoerente e
incompativel ao exercicio dos agentes
da produgdo brasileira.

O IPMF é tdo nefasto quanto a TR.
Esta por ser um indice vinculado ao
CDB e, ndo um indice de corregio de
pregos.

Racionalidade exige
imaginacdo criativa

O créd.io rural da maneira como
estd (mal) equacionado constitui,
sem didvida, uma questdo complexa.

A saida serd sempre pela racionalidade
da imaginagdo criadora e nunca pela
emocionalidade simplista.

Ou, entdo, ndo haverd saida. Apenas
a impressao superficial de que o
assunto ficou emergencialmente
resolvido.

Assim, ndo estamos ai para dar
palpites, mas temos opinido formada de
que o crédito agricola € necessdrio sob
novas regras, novas caracteristicas,
novos objetivos, que incluem nio
privilegiar os termos inadimplentes,
mas sim e unicamente o grande
segmento que produz e que paga.

E. como tal, pagard sempre quando
o custo do financiamento for
compativel com o rendimento
do setor. kd
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E de chorar!

“Sou filho de agricultores e, desde os
nove anos, vejo as coisas acontecerem.
Somos em trés irmdos e uma irma. Nos
anos de 75 a 82, tinhamos carro do ano,
tratores de pouco uso, colhedeiras semi-
novas e um regime politico que, dizem,
era ditadura (bela ignorancia ou ceguei-
ra, sem imaginar o que seria O presen-
te!). Entdo veio a democracia que todos
queriam, com imposto pra todo lado, cor-
rupgdo, violéncia sem controle etc. Hoje,
estou com 25 anos € um enorme arrepen-
dimento de nio ter seguido meus irmfos
e continuado com o0s estudos. Vejam s6
em que situagdo calamitosa estou meti-
do. No dia 22 de abril de 1994, pegamos
uma colhedeira nova no Finame Rural,
como milhares de produtores, e deviamos
para o Banco do Brasil US$ 34.735,00
délares. Agora, venceu a primeira pres-
tagdo das trés que ainda faltam. Ai tive-
mos que pagar US$ 22.200,00 délares,
sendo que a divida total estd em US$
44.500,00. Como no6s vamos pagar um
juro tdo alto? Deste jeito, ndo tem pro-
dutor que agiiente. Meu pai estd num
desdnimo geral. Estamos pensando até
em abandonar a atividade agricola, an-

-tes que ndo sobre nada do nosso capital.
O meu crédito rural para plantio é o mes-
mo caso. O que meu pai construiu em 30
anos o FHC e seus tecnocratas vdo en-
tregar para 0s americanos e outros estran-
geiros em dois anos, pois os produtos
deles geram bastante empregos e rique-
zas ¢ a nossa produgio s6 gera inflagdo.
Por isso, fago um apelo aos produtores:
ndo peguem dinheiro em banco, porque
dali ndo se sai mais. E pura ilusdo! Um
dia, talvez, aqueles que fazem as leis e
nos chamam de chordes, nos déem va-
lor. Espero que ndo seja tarde.”

André Arend
Ernestina/RS

PD no cerrado

“Como assinante da revista A Gran-
ja, produtor da regido dos cerrados e es-
tudante de Agronomia, gostaria de para-
benizar os editores por todas as matérias
apresentadas sobre plantio direto. Sem-
pre que puderem, contemplem esta regido
com esta tecnologia tdo promissora. Afi-
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nal, o cerrado brasileiro é a maior e mais
fragil fronteira agricola do mundo e o
plantio direto ¢ a grande solugdo.”

Fernando Werlang Silveira
Unai/MG

A Granja 50 anos

“Parabenizamos esta inestimavel e
importante revista pelo seu cingiientena-
rio de pesquisas, esclarecimentos, entre-
vistas e informagdes, estimulando a agro-
pecuaria brasileira. Formulamos votos de
progresso nas atividades deste importante
meio de comunicagio.”

Carmen Lopes dos Santos
Niicleo de Terneiros de Corte
Dom Pedrito/RS

De cargo novo

“Informamos 4 comunidade cientifi-
ca € aos produtores que o pesquisador
Dirceu Neri Gassen, do Centro Nacional
de Pesquisa do Trigo (CNPT), acaba de
assumir a Coordenadoria de Pesquisa e
Desenvolvimento da Secretaria da Agri-
cultura do RS. O orgdo, recém-criado,
atua no sentido de identificar as deman-
das da pesquisa de acordo com as priori-
dades regionais, a fim de promover a in-
tegragdo e fomentar parcerias entre ins-
tituigdes publicas e privadas. Em sua vida
profissional, Gassen tem se dedicado ao
estudo de pragas de cereais de inverno,
especializando-se na compreensdo das
relages entre sistemas de produgdo e sua
influéncia sobre os ecossistemas.”

Liane Matzenbacher
Embrapa-CNPT
Passo Fundo/RS

Pela melhor técnica

“Achei muito oportuna a reportagem
sobre como fazer uma boa silagem, pu-
blicada na pagina 85 da edigdo de abril

ltimo. No meu humilde entender, este ¢

o tipo de artigo que todo o pecuarista
deseja ver na revista. Ndo adianta falar
da pecuéria de forma generalizada, ape-
nas criticando o seu desempenho, se nio
¢ oferecida uma linha de informagdes

técnicas para melhorar a produgdo e a
produtividade dos animais. Parabéns e
sigam nesta linha! Afinal, A Granja ndo
pode se desviar da sua fungdo principal,
que ¢ oferecer informagdo técnica com

- credibilidade.”

Carlos Antenor de Jesus
Salvador/BA

Indo mais a fundo

“Sugiro aos redatores desta prestigio-
sa revista que especifiquem, com mais
profundidade, as pesquisas que sdo le-
vadas a campo pelas empresas que se
apresentam nas exposi¢des dindmicas. O
comentério construtivo fica em cima da
reportagem sobre o evento Tecnologia do
Campo, publicado na edigdo de abril,
onde s6 aparece uma resenha, muito ti-
mida, sobre as novidades do setor. Creio
que os experimentos poderiam ser mais
amplamente descritos, até para agugar o
interesse de quem, como eu, aposta suas
fichas na melhor tecnologia. De qualquer
maneira, valeu. E por ai.”

José Carlos Sant” Anna
Cuiaba/MT

Desperta, governo!

“O governo federal, ao que parece,
estd finalmente acordando para a ques-
tdo da qualidade na pecuaria. Digo isto a
proposito de recentes informagdes divul-
gadas pelos meios de comunicagdo que
fizeram a cobertura da feira de Uberabz_i,
onde se fica sabendo que, desta vez, sai-
rd do papel o incentivo ao novilho pre-
coce. Ao criar o Programa Nacional do
Novilho Precoce o Ministério da Agri-
cultura (deveria ser da Agropecudria, ndo
¢ mesmo?) redescobre a importancia da
carne como produto primério, dandq,con-
digdes de ganho para o pecuarista.

Henrique J.F. Antoniazzi
Presidente Prudente/SP

Tire suas duvidas ou dé a sua opinido:
escreva para redagao da revista
A GRANJA, Caixa Postal 2890,
CEP 90001-970, Porto Alegre/RS.
As cartas poderdo ser publicadas de
forma resumida, seja por motivo de
espacgo ou de clareza.




A aui ESTA A SOLUGAO

SEXAGEM DE EMBRIOES

( POR REAGAO EM CADEIA DA POLIMERASE - PCR - )

s

RETIRADA
DA BIOPSIA (10-20 CELULAS)
DO EMBRIAO PARA

A IDENTIFICAGAO DO SEXO

Fonte: Embrapa/Cenargen

“O que é e como se faz a
sexagem do embrido?”

Tralo Prandini
Lages/5C

— E a técnica— ou o

conjunto de técnicas
— que permite identificar o
sexo do embrido logo apés a
Sfecundagdo. Utilizada para
diversos fins e em vdrias es-
pécies animais, sendo mais
comum na criagdo de bovi-
nos. Precede a etapa do im-
plante do embrido na vaca

Sexo no laboratdrio

receptora e, por ser tecnolo-
gia sofisticada, é feita em la-
boratorio por pessoal capa-
citado em transferéncia de
embrides. Possibilita ao cria-
dor orientar a reprodugdo do
rebanho para machos ou fé-
meas: na pecudria de corte,
se o criador quiser multipli-
car fémeas (para aumentar o
plantel de ventres, por exem-
plo) ou somente machos (caso
a finalidade seja produzir tou-
Fos puros ou garrotes para
abate); no caso da pecudria

Cavalos em SP

“Como assinante e estu-
dante de Agronomia, solicito
enderegos de haras de quarto
de milha e appaloosa na mi-
nha regido (Assis ou Vale do
Paranapanema), pois sou
apaixonado por eqiiinos € pre-
tendo adquirir éguas mesti-
¢as.

Anténio Ricardo Zuin
Assis/SP

— Sugerimos que
procure Valéria Antu-
nes Martins, superintenden-

te técnica da Associagdo
Brasileira dos Criadores de
Appaloosa, pelo telefone
(011) 262-7800, que pode lhe
indicar plantéis na regido.
Em relagdo ao quarto de mi-
lha, sugerimos contatar os
nicleos de criadores em Pre-
sidente Prudente, pelo fone
(0182) 21-08535, ou de Bauru,
pelos numeros (0142) 36-
1244 e 34-6447. Se ndo adi-
antar, ligue para a brasilei-
ra do quarto de milha, pelo
(011) 864-0800.

leiteira, soO interessam em-
brides femininos. Se o em-
brido viavel for de um macho,
poderda ser descartado, subs-
tituido ou congelado para fu-
turas demandas. Para mais
detalhes, publicamos o esque-
ma a seguir, sugerindo, ain-
da, contactar o Centro Naci-
onal de Pesquisa de Recursos
Genéticos e Biotecnologia
(Cenargen), da Embrapa, no
Distrito Federal. O telefone é
(061) 272-0253.

Catavento agradou

“Gostaria de obter mais in-
formagdes sobre o catavento
savonius, da reportagem do
més de margo desta revista.”

Carlos Alencar
Trés Rios/RJ

“Lendo a reportagem sobre
cataventos na revista n® 556, de
margo ultimo, fiquei interessa-
do na construgdo dos mesmos
para abastecer bebedouros
com agua para gado, sendo a
agua extraida de cisternas.
Gostaria que encaminhassem
minha carta para os técnicos.”

Lorenzo Benetti de Freitas Maciel
Governador ValadaressrMG

— Sua carta foi devi-

damente encaminha-
da, mas resolvemos publica-
la porque outros leitores po-
dem estar interessados no as-
sunto. Para obter mais deta-
lhes sobre a construgdo dos
cutaventos, basta contactar o
engenheiro mecdnico Gilnei
Ocdcia no Departamento de
Engenharia Agricola da
Ulbra, através do fone (051)
477.4000, ramais 2299 e
9176. OQutro técnico que pode
ajudar é a professora Adriane
Petry, responsavel pelo labo-
ratorio de energia edlica do
Departamento de Engenharia
Mecdnica da Universidade
Federal do Rio Grande do Sul
(UFRGS). O enderego é Rua
Sarmento Leite, 425, CEP
90050-170, Porto Alegre/RS,
e o telefone é o (051) 220-
1633, ramal 3263.

Minhoca em ascensao

“Preciso obter os endere-.
¢os dos criadores de minho-
cas, assim como livros e no-
mes de pessoas que possam
me ajudar com subsidios no
assunto.”

André Luiz Matras
Ponta Grossa/PR

— Ai mesmo, em
Ponta Grossa, procu-

re o sr. Ameérico, no Clube da
Minhoca, pelo fone (042)
223-8666. Também indica-
mos os seguintes pesquisado-
res/criadores, que podem for-
necer subsidios e recomendar
literatura: Victor Del Mazo,
fone (011) 275-8267, Crista
Knapper, (051) 592-0333;
e Angelo Artur Martinez
(0192) 41-3900.
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problema da raga € um vespeiro
O que rende brigas e ferroadas,
quando ndo resulta em guerras
fratricidas. Sei do caso de um criador de
zebu puro de origem importado, de 6ti-
ma caracterizagdo racial, que comprou
seis tourinhos “brasileiros” de um con-
corrente, para castrar e botar no carro-
de-bois, em sua fazenda paulista. Sem-
pre que aparecia um visitante, o carro fi-
cava passeando, para 14 e para c4, diante
do alpendre, para a visita ver a utilidade
dos “mestigdes” da concorréncia. Expli-
co: o zebu POI tinha 6tima caracteriza-
¢do, mas era pequenino, enquanto 0s
“mesti¢gdes”’ eram enormes, sendo embo-
ra de caracterizagdo racial menos brilhan-
te.
Também na espécie humana o proble-
ma racial tem dado pano para mangas, e
ndo é de hoje. Ano passado, os doutores
Herrnstein e Murray botaram lenha na
fogueira com a publicagdo do best-seller
«“The Bell Curve”, a curva do sino (The
Free Press, US$ 30,00), defendendo a
tese de que o Q.I. ¢ destino e que o quo-
ciente de inteligéncia determina como as
pessoas se saem no trabalho, na escola,
na vida.

Nos anos sessenta, os americanos
politicamente corretos inventaram um
artificio chamado Interactive Action, vi-
sando a compensar na universidade, no
servigo publico e nas empresas, as mi-
norias que teriam sido prejudicadas na
infancia, por sua condigao racial ou so-
cial. Assim, uma etnia que represente,
digamos, 5% do total da populagdo de
um estado americano, tinha direito a 5%
das vagas na universidade, no servigo
piiblico, no recrutamento de uma empre-
sa. Com isso, os politicamente corretos
pretendiam permitir a escalada econdmi-
ca, educacional e social das minorias.
Parece que a Interactive Action esta sen-
do revista, ou pelo menos, contestada, no
pais onde foi inventada.

Diante do falatério provocado pelo
livro de Murray e Herrnstein, que preo-
cupa muito mais aos que estdo na base
da curva, do que propriamente aos que
ficam 14 em cima do sino, logo surgiram
estudos sérios defendendo a teoria de que
somos todos originarios de um ancestral
comum africano. E defendendo, também,
a tese de que, 4 luz da genética, o con-
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Raca existe?

ceito de raga ndo faz sentido. A revista
“Carta Capital” exultou com os estudos
do professor Cavalli-Sforza e publicou
matéria intitulada “Somos todos africa-
nos”.

Tudo bem. Nada contra a africanidad.
Devo ter um pé na Africa e ndo vejo por
que envergonhar-me de minha beigola e
do meu nariz. Contudo, € preciso que se
restabelega a verdade dos fatos no capi-
tulo racial, até para que os criadores de
diversas ragas de bovinos e eqiiinos pos-
sam continuar brigando nas exposigdes
agropecudrias, ou comprando tourinhos
da concorréncia, para castrar e botar no
carro.

Taussig ja dizia, quando o professor
Cavalli-Sforza ainda era menino de cal-
gas curtas: qualquer que seja a definigéo
que se possa dar, do conceito de raca,
deve-se considerar excluida a existéncia
de animais de raga pura, no sentido es-
tritamente genético (Domingues, “A
Raga, seu genétipo e fenétipo™).

Isso ndo impede que em zootecnia
exista o conceito de “raga pura”, diferente
do genético. Ndo impede, também, que
existam ragas humanas, ou alguém con-
funde um zelu com um sueco, um txu-
carramde com um dinamarqués, um ja-
ponés com um checheno?

Cavalos arabes, por exemplo, sdo in-
confundiveis numa exposi¢do; vacas jer-
sey, porcos hampshire e por ai a fora. Se
ndo sdo geneticamente puros, sdo racial-
mente puros: trata-se de um conjunto de
individuos diferenciados dentro da espé-
cie, que apresentam tal semelhanga en-
tre si que os destaca por caracteres pecu-
liares (Domingues). Nio € Preciso que
sejam “geneticamente puros .

O mesmo autor considera alguns as-
pectos fundamentais no conceito de raga:
semelhanga de certos caracteres étnicos,
entre os quais se incluem os de natureza
econdmica: ninguém se estabelece com
um rebanho aberdeem, para produgdo
intensiva de leite, quando pode criar ho-
landés, jersey e outras ragas leiteiras;
persisténcia dos caracteres nas geragoes

que se sucedem — filhos de guzera tém
chifres em forma de lira, filhos de japo-
neses tém olhinhos puxados e assim por
diante; tudo, evidentemente, atentando
para o ambiente, de influéncia Gbvia.
Anotaram-se na meseta mexicana reba-
nhos de raga holandesa, de inmejorable
pedigree, produzindo em média 2 litros
de leite por dia, porque lhes faltava, ep.
tre outras coisas, comida; h4 de conside-
rar, ainda, a origem comum dos animaig
da mesma raga; € preciso atentar, tam.
bém, naquilo que ha de convenciona] no
conceito de raga, que resulta de acordg
entre os criadores.

Antes de se dizer que uma raga ¢ me-
Thor, ou pior, & preciso que se pergunte.
para que? Para tirar leite com tecnologi;;
de Primeiro Mundo a raga holandesy
deve ser a melhor; para engordar a cam-
po, nos solos da Provincia de Bueng
Aires, ha ragas inglesas muito superij S
res aquelas recomendadas para “ep 00.
dar” a campo nos pastos nativos do %e;-
rado brasileiro, onde o zebu ma] con .
gue sobreviver — e assim por diante e

Também na espécie humana sé,-i
uma sacanagem botar um espanho] 2
hibernar, seis meses, num iglu do Cir;zm
lo Polar, dormindo o dia inteiro vestiu-
do pele de foca, alimentando-se de c 3
e gordura de foca — enquanto a “papa®
esquimo sobrevive hi séculos ﬂaque?
meio. Que dizer da afligdo de um txucare
ramde apertado nas roupas de toureijy, 3
diante de um mitra feroz, com ¢ pm? 2
em volta gritando “0l6"? Ou de um gp
co nu, atropelado por todos os pemiloy,.
gos no planeta, numa reserva indigen, d -
Xingu? ) 2

E certo que hé “individuos” ¢,
de resistir as provagdes listadag ai Pazeg
como também h “individuog™ . 21r4S,
destacam nos mais diversog cam o g
atividades humanas. E ai entrq g 92
ca, 80 para atrapalhar, quando dizg v
“individuo” ndo importa; o que ¢ gue .
qiiéncia de genes numa populagio ipe

Quando evita outras etnias, oy ¢
elas se desentende, o homem, ndo gm
mais que ser fiel a um sentimento zz
Ihe ¢ imanente: o de procurar o conhgcitj
do e temer o giesconhecido, o diferente
E mais ndo digo, nem que me seja per-
gunrt_;udo, antes que me chamem de racis-
ta. Vs
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0 gavido anda a solta
em Pelotas

m gavido preto, com um metro de

envergadura, de espécie desconheci-
da e aparéncia aterrorizante est4 sobre-
voando a regido rural de Pelotas, no sul
do Rio Grande do Sul. O rapinante, po-
rém, em vez de assustar criangas e cor-
deirinhos, anda ajudando os produtores
a espantar uma das maiores pragas da
drea: as caturritas selvagens, que dizi-
mam milharais e pomares. O inusitado €
que o bicho ndo € de carne e 0sso, mas
feito de pldstico preto (lona agricola),
bambus e linhas de ndilon e colado com
cola de sapateiro. O invento, que anda
chamando a atengdo dos desavisados que
circulam por 14, € do pesquisador do Cen-
tro de Pesquisa Agropecudria de Clima
Temperado (CPACT) da Embrapa, Elie-
zer Winkler, que garante sua eficiéncia.
Produtores que quiserem testar o espan-
talho, na verdade um papagaio (pipa ou
pandorga, no linguajar sulino) em forma-
to de gavido, podem falar com Winkler e
Firmiano Ferreira, através do telefone
(0532) 21.2122, ramal 152.

Contra a “gordura”

té que sejam cortados 0s excessos
os pregos dos insumos, os dirigen-
tes de 16 cooperativas agropecuérias de
Santa Catarina decidiram boicotar as
compras de sementes, defensivos e ferti-
lizantes para o préximo plantio de verdo.
S6 para se ter uma idéia, as sementes de
milho estdo recheadas de “gorduras’: os
pregos praticados hoje estdo cerca de
20% superiores aos do ano passado. Em
contrapartida, a saca de milho est4 sen-
do vendida a um prego 50% menor, se
comparada com a safra anterior. O mes-
mo ocorre entre os fertilizantes e defen-
sivos, cujos pregos foram majorados em
30%, dessde meados de 1994. A expec-
tativa, agora, € saber quem vai ganhar
esta queda-de-brago.

T onsanto

— ——— —f———

Mergulho de sucesso

o estilo dos programas c6micos da

TV brasileira nos domingos, uma das
promogdes que mais chamou atengéo no
2° Agrishow, em Ribeirdo Preto/SP, em
maio, ficou longe das glebas de méqui-
nas em funcionamento. A Monsanto,
importando a moda dos Estados Unidos,
concentrou agricultores em torno de sua
estande, onde duas meninas mergulha-
vam na piscina quando um alvo, libera-
dor do trampolim, era atingido. Sucesso
absoluto.

Espides da Expointer

reocupado com a concorréncia e

buscando novidades para a 18" Ex-
pointer, em Esteio/RS, de 26 de agosto a
3 de setembro, o governo galicho enviou
“olheiros” para o 2° Agrishow, em Ri-
beirdo Preto/SP, no inicio de maio. Cons-
tatagdo Gbvia: causou inveja a organiza-
¢do da mostra paulista de méquinas, im-
plementos, insumos e servigos, a come-
¢ar pelo coerente sistema de trenzinhos
de agricultores que circulavam nos 120
hectares da Fazenda Experimental do
IAC. Outro ponto a favor do Agrishow:
méquinas e equipamentos em agio, em
oito grandes 4reas, permitindo ao produ-
tor escolher o que lhe interessavam.
Questionado sobre porqué a Expointer
ndo partia para algo parecido, um repre-
sentante gadcho respondeu que o parque
de Esteio possui somente 64 hectares e
que a tdo badalada ampliagio em mais
70 hectares ndo saiu do papel.

E se a moda pega?

Prefeitura de Sorriso, no Mato Gros-

0 do Sul, estd tomando 0 mesmo ca-
minho de nove municipios gaiichos. De-
cretou estado de emergéncia, em razdo
da crise que se abateu sobre a agricultu-
ra local. O prefeito Igndcio Schevinski
Netto, em seu decreto, alega que € ne-
cessdrio tomar medidas urgentes para
evitar o colapso na economia do munici-
pio. Que a coisa esté feia no campo, em
fungdo da queda da TR, ninguém duvi-
da; mas serd que declarar-se em estado
de desespero resolve?
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Produtores de todo o pais
zeram, em Ribeirdo
Preto/SP, o mais
importante evento
negocial e tecnologico do
agribusiness este ano. O
froblema da TR,
infelizmente, ndo ajudou
nas vendas, mas todos
concordaram que nossas
mdquinas estdo
sintonizadas com o que de
mais moderno existe no
mundo

Jodo Paule Uriartt

Na madrugada de um dia que seria
ensolarado, no inicio de maio, o
produtor de soja, milho e feijdo
Fébio Vilela de Queiroz, 45 anos, acor-
dou aos sobressaltos porque estava atra-
sado. Rapidamente, ele tirou da cama seu
filho Fabiano, de 15 anos, e o adminis-
trador Sebastido Donizeti Rezende, sob
um potente argumento: “ndo podemos
perder tempo”.

Natural de Sdo José da Bela Vista/SP,
Queiroz, hd 15 anos explorando duas pro-
priedades em Minas Gerais, (as fazendas
Niquelandia, em Sacramento/MG, com
500 hectares dos quais 350 plantados, €
Primavera, em Unai, de 800 ha e 750
ocupados), se apressava para viajar a
Ribeirdo Preto, a 90 quilémetros de Sa-
cramento, onde tinha um objetivo deli-
neado.
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AGRISHOW 95

“Nio podia chegar tarde demais, por-
que queria ver todas as demonstragdes
de plantadeiras de plantio direto”, afir-
mou ele, logo depois de ingressar na Es-
tagdo Experimental do Instituto Agrond-
mico de Ribeirdo Preto, onde ocorria o
Agrishow 95, bem em tempo de acom-
panhar todas as dindmicas que lhe inte-
ressavam.

Sem saber, ao longo daquele dia seu

Encontro marcado

caminho cruzaria indmeras vezes com ¢
itinerdrio de muitos outros agricultoreg
que entre 2 a 5 de maio, perfodo do evep.
to promovido pela Associagdo Brasiej.
ra de Agribusiness (ABAG), somaram
mais de 100 mil visitantes e rumaram
para Ribeirdo em busca de tecnologia
avangada. Juntos, eles asseguraram ao
Agrishow o tftulo de maior mostra dini-
mica do Brasil, em que o piblico ndo se



limita a ver miquinas e implementos pa-
rados, em exposig¢do estdtica, mas em
plena operag@o, a fim de avaliar sua efi-
cdcia. S6 nesta 4rea de demonstragdes
dindmicas, foram ocupados 120 hectares
dos 560 da estagdo do IAC, num espago
dividido em 14 glebas.

Da mesma forma, poderiam compro-
var a qualidade de sementes, fertilizan-
tes, corretivos e defensivos em 27 plots

(campos de plantio experimentais) tota-
lizando 33 hectares.

A grandeza da feira que entusiasmou
os Queiroz, pela primeira vez no local, e
muitos outros visitantes, se completava
com a drea estdtica, onde estavam a mos-
tra cerca de 1.000 equipamentos varia-
dos, de tratores (eram 120 deles) & mo-
tosserras, numa mescla de supermerca-
do rural com dia-de-campo.

Fotos: Marcos Muzzi

As expo-dindmicas
transformaram os produtores
rurais em juizes

“Juizes” das miquinas — Queiroz
garantiu que estava em Ribeirdo Preto
somente para “olhar” plantadeiras de PD.
Mais tarde, todavia, ndo resistiu e con-
fessou estar “pensando em comprar umas
plantadeiras”.

Até hoje, comentou ele, “o PD ndo
deslanchou por falta de plantadeira bem
adaptada ao sistema, jé que o herbicida
funciona bem demais”. Na sua regido, a
técnica é muito utilizada por vizinhos, “e
eu ndo quero ficar para trés”. “Esta his-
téria de ficar constantemente revirando
a terra com trator precisa acabar”, sus-
tentou. Suas razdes para passar do culti-
vo convencional para o direto eram 6b-
vias. “Produtos como milho e soja estdo
com pregos baixos; assim, como ndao vou
ter um bom lucro com a safra e quero
continuar na atividade, preciso reduzir 0
custo da lavoura através do PD.” Com a
metodologia, ele esperava baixar o cus-
to da produgdo em 25 a 30% e diminuir a
erosdo. “Desmanchar e incorporar o mi-
lho ao solo a cada plantio estd ficando
muito caro”, justificava para outros pro-
dutores do PR, SP, MS e MG que esta-
vam na mesma empreitada.

Paciente e compenetrado, Queiroz
acompanhou todas as 19 demonstragoes
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de plantadeiras, numa maratona de qua-
se uma hora e meia observada por cerca
de 250 pessoas que analisavam o funcio-
namento dos conjuntos trator-implemen-
to, verificando a distribuig@o de adubo e
sementes no solo. Naquele momento, ele
e seus pares sentiram-se transformados
em juizes poderosos.

Conversando com técnicos e outros
atentos produtores, o agricultor tecia co-
mentirios a cada equipamento testado:
“este € muito sofisticado e na minha ter-
ra pesada ndo iria ficar regulado nunca”,
ou “esta marca € boa, mas ndo temos re-
vendedores na regido e teria dificulda-
des de assisténcia técnica”. Nas duas fa-
zendas mineiras, Queiroz contabiliza
uma frota com seis tratores MF e quatro
Ford, duas colhedeiras MF e uma NH,
além de quatro plantadeiras convencio-
nais (duas Semeato e duas Jumil).

Suco de laranja e celular — Entre
um suco de laranja e outro — distribui-
do pelos fabricantes dos implementos em
teste para aplacar o sol forte —, o produ-
tor reclamou do fato das demonstragdes
estarem ocorrendo na mesma 4rea em
que, um dia antes, foram avaliadas as
mesmas plantadeiras com sementes de
soja. “Tem muita semente de soja no solo
e isto atrapalha um pouco na hora de con-
tar as sementes de milho na linha.”

Metendo a m3o na terra em todas as
demonstragGes, no meio das nuvens de
p6 que se erguiam a cada méquina que
cruzava a gleba, Queiroz e os outros 250

. assistentes ndo escondiam a satisfagdo de
ver aquela competi¢do de méquinas. “E
isto que precisamos para decidir certo na
hora da compra. Tomara que os fabrican-
tes também concorram bastante em pre-

0s.”

# L4 pela décima exibigdo (um trator
MF 630 Sincro 24 puxando uma planta-
deira SLC 708 PD), ele jd dava sinais de
cansago e parecia ainda ndo ter encon-
trado o que buscava. “Umas sdo muito
grandes, outras muito pequenas. Preciso
de algo mais leve, porque quero usar
mesmo apés uma chuva ripida. Estou
procurando um sistema simples, sem
complicagdes de ajuste e operagdo”, re-
petia para cada vendedor que aproxima-
va-se na tentativa de cativa-lo. Na multi-
dao, mais suco de laranja e telefones ce-
lulares de ocupados produtores, ligando
para suas propriedades em busca de in-
formagdes sobre o desenvolvimento das
colheitas.

No Agrishow, o produtor simpatizou
com dois equipamentos. O primeiro, era
uma plantadeira Semeato PS Master 102,
puxada por um trator Agrale-Deutz BX
4.110. “Vou pegar material sobre ela, pois
me pareceu ser simples de ajuste, poden-
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Queiroz: plantio direto ¢ a salvagdo

De olho nas maquinas,
mas com celular ligado na
propriedade

do ser puxada por qualquer trator”, ex-
plicou. A outra era a plantadeira PDC
Super Tati 4 linhas, rebocada por um
Ford 7.630. “Esta pareceu forte e tem um
bom sistema de distribugdo de semente e
adubo por ar.”

Aprovadas suas preferidas, Queiroz
rumou para o almogo, alertando que de-
pois passaria nos estandes dos fabrican-
tes, onde buscaria mais detalhes sobre os
implementos e “quem sabe, fechar algum
negécio”. Antes de despedir-se, porém,
o satisfeito visitante prometeu voltar no
préximo ano.

Pimentdes na Lua — Na manh3 do
dia 5 de maio, o produtor de tomate e
pimentdo Shiguero Tamamoto, da regido
de Lins/SP, ndo sabia para onde olhar.
Rodeado de conterrineos, ele assistia,
extasiado, as dindmicas dos pulverizado-

res e dos equipamentos para horticultu-
ra. “Tenho pulverizadores Coltiimbia an-
tigos que preciso substituir por algo mais
moderno, e aqui parece um supermerca-
do de pulverizadores”, gritou, esforgan-
do-se para ser entendido frente ao eleva-
do som do ambiente. Em todos os médu-
los de dinimicas, um caminhdo de som
estilo trem elétrico apresentava as carac-
teristicas dos produtos em demonstragdo.

Mesmo sem manifestar preferéncia
por algum equipamento especifico, [ama-
moto ndo conseguiu esconder o entusi-
asmo ao ver os pulverizadores autopro-
pelidos, em especial o Macspray Hidro
2 da Damac, de Embu/SP. “Com estas
méquinas parece ser possivel cultivar e .
pulverizar hortaligas na Lua”, exclamou,
fazendo coro aos demais horticultores
que lhe rodeavam.

“Pena que elas passem tdo rdpido”,
disse ele em tom de sugestdo, acrescen-
tando que “a gente tem que investir para
ndo ficar para trds”. Logo depois, diri-
giu-se para o trenzinho que o levaria ao
moédulo de distribuidores de calcério e
fertilizantes. Ali, como ndo possuia ne-
nhum interesse em particular, Iama-p
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moto e seu ruidoso grupo limitaram-se a
observar as dindmicas.

Patréio preocupade — Muito mais
atento estava o administrador rural Adel-
que Mazzaro, responsével pela Fazenda
Salto, de Descalvado/SP. Naquela mes-
ma manhi, Mazzaro e o outro adminis-
trador da fazenda, Paulo Josias de Felip-
po, mais o técnico agricola Aparecido
Donizetti dos Santos, foram incumbidos
pelo proprietério, Henrique Hildebrando
Jinior, de percorrer os 160 quilémetros
que separam Descalvado de Ribeirdo Pre-
to “e descobrir alguma novidade”.

“O patrdo esteve aqui ontem e man-
dou o pessoal vir hoje”, disse Mazzaro,
salientando que sua missdo ndo incluia
eventuais compras, mas somente verifi-
car o avango tecnol6gico dos implemen-
tos. Na Salto, para operar em 250 alquei-
res de laranja, existe uma frota de sete
tratores (trés MF e quatro CBT), quatro
rogadeiras Super Tatd, da Marchesan,
cinco tanques pulverizadores Berthoud
e duas calcareadoras MF de 5 toneladas
cada. “Na verdade, estamos pesquisan-
do os distribuidores de calcério para ver
se encontramos algum equipamento que
tenha mais precisdo na espalhagdo do
mineral”, revelou. E junto com seus com-
panheiros, Mazzaro encontrou o que que-
ria ver. De acordo com os trés, o distri-
buidor Jan (demonstrado logo no inicio
da dindmica) se adequaria melhor as con-
digoes da fazenda Salto, pois permitiria
langar o corretivo exatamente no pé da
laranjeira, evitando o desperdicio ao lon-

go da rua entre as linhas. “Se eu tivesse
que recomendar alguma compra, indica-
ria este material”, afirmou convictamen-
te 0 administrador.
Estudar para investir — Alguns
metros adiante, um outro grupo de visi-
tantes, todos de Minas Gerais, acompa-
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Demonsiragdes de pulverizadores: desfile de marcas e

Mazzaro: o patrao mandou pesquisar tudo

nhava as evolugdes dos equipamentos de
manejo e conservagio do solo, escarifi-
cadores e subsoladores. Capitaneados
pelo empresério rural Paulo Roberto
Gomes de Almeida, com propriedades
em Luz, Estrela do Indaié e Pirajuba, eles
estavam pela primeira vez no Agrishow,
de olho em plantadeiras de PD, distribui-
dores de calcdrio, rogadeiras, escarifica-
dores, segadeiras, fenadoras e ensiladei-
ras. “Plantamos milho e criamos holan-
dés, para produzir leite, e pitangueiras
para carne; assim, nos interessam tanto
equipamentos de preparo do solo e la-
vouras como produtos para o manejo de
forrageiras e produgio de alimento para
o gado”, esclareceu o engenheiro agro-
nomo Vlamir Leggieri, consultor de Al-
meida, destacando, no entanto, que visi-
tavam o evento como observadores e nfio
como compradores. “Hoje em dia, tem

|
!
|

modelos

que se estudar muito antes de fazer al-
gum investimento, pois as méquinas e os
equipamentos ndo estdo baratos”, emen-
dou Almeida.

Poucas vendas — Mas se foi um su-
cesso de difusdo tecnolégica, o Agrishow
95 deixou a desejar do ponto de vista
comercial, chamuscado pela problemé-
tica questiio da Taxa Referencial (TR) no
crédito rural — substituida pela Taxa de
Juros de Longo Prazo (TJLP) — e pelo
endividamento do setor. No ano passa-
do, quando os organizadores esperavam
algo em torno de US$ 300 milhdes, as
vendas somaram aproximadamente US$
500 milhdes. Desta vez, enquanto as es-
timativas preliminares apontavam um
volume de US$ 2 bilhGes, sabe-se que,
na melhor das hipéteses, o resultado de
94 ser4 repetido.

Para Ubaldino Machado, presidente
da comissdo organizadora do evento e
diretor-executivo da ABAG, embora o
resultado comercial tenha ficado aquém
das expectativas iniciais, “o objetivo de
uma exposigdo deste porte € género ndo
€ somente a efetivagdo de negécios, pois
aqui queremos, também, espalhar cién-
cia e tecnologia”. Na sua avaliagdo, as
vendas concretizadas durante os quatro
dias da feira e encaminhadas a partir dela
deveriam somar, de fato, US$ 500 mi-
lhges até o final de maio. “Em dez me-
ses, entretanto, as vendas aqui iniciadas
devem atingir o volume de US$ 2 bi-
Ihdes”, supds o organizador. “E uma pro-
va de que a conjuntura adversa nio para-
lisou a mola mestra do pais”, exultou ele.

Entre os participantes, porém, havia
dividas quanto 2 otimista conta de Ma-
chado. Virios expositores queixaram-se
de que o periodo de briga entre produto-
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res rurais e seus agentes financeiros acer-
tou em cheio a comercializagdo da mos-
tra.
Somadas, as corregdes da TILP e dos
juros efetivos, nas propostas do Finame
(a linha do BNDES para a compra de

. méquinas) rondam 25% ao ano, e isto afu-

gentou os compradores. Por esta raziio, no
final do segundo dia da feira, o Banco do
Brasil (BB) distribuiu um comunicado
esclarecendo que o Finame continuava em
vigor, nas seguintes modalidades: sem
complemento, financiando 70 ou 80% do
valor do bem, corrigido pela TILP, mais
juros efetivos variando de 5,5 a 6,5% ao
ano; e propostas com crédito complemen-
tar através de recursos préprios do BB,
financiando até 100% do valor do bem,
com a corregdo ji citada na parcela da Fi-
name e da TR, mais 12,5% ao ano na par-
cela de complemento. Mesmo com a es-
tratégia, os agricultores preferiram passar
longe do BB e acabaram efetivando pou-
cas Compras.

Na prépria agéncia do banco dentro
do parque, foram alocados R$ 50 mi-
Ihdes, representando cerca de 2.000 con-
tratos de compra, conforme revelou Luiz
Umberto Terra, gerente de negdcios da
supervisio do BB em Ribeirdo Preto e

Almeida: observador & “mineira”

coordenador da parte negocial do
Agrishow. O volume ficou muito abaixo
do esperado pelos organizadores, mas foi
festejado por Terra diante dos US$ 15
milhdes emprestados em 94.

Outro ponto positivo em feiras deste
tipo, conforme o representante da ABAG,
¢ a oportunidade de encontro e harmoni-
zagdo do agribusiness brasileiro. Como
exemplo, Machado citou a presenga da
Bancada Ruralista do Congresso no tlti-
mo dia da mostra, com mais de 130 par-
lamentares e assessores circulando pelo
parque. “Na verdade, nossos representan-
tes ainda estdo distantes da realidade e
das necessidades do agribusiness. Por
isso, eles vieram aqui para ver o que es-
tamos fazendo e o que queremos deles.”

Fabricantes opinam — Fl4vio Cro-
sa, diretor da 4rea de vendas e marketing
da Agrale S.A., de Caxias do Sul/RS,
sentiu na pele as dificuldades na hora de
vender algo. “Pensdvamos em ultrapas-
sar bastante o resultado do ano passado,
mas este impasse que a agricultura vive
em relagdo ao financiamento, especial-
mente a questdo do Banco do Brasil,
comprometeu nossas expectativas”, dis-
se. “A indistria de méquinas agricolas
depende, fundamentalmente, de financi-
amentos. Alids, ndo existe pais agricola
sem apoio ao setor primério.” Assim, a
empresa pretendia faturar aproximada-

mente US$ 1 milho, igualando o desem-
penho do ano anterior.

C.E.R
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Opinido semelhante tinha Nestor Sta-
passoli, diretor de vendas e marketing da
Iochpe-Maxion, de Canoas/RS, explican-
do que os negdécios deste ano deveriam
se igualar aos do ano passado, quando a
empresa faturou cerca de US$ 20 milhdes
ao comercializar 480 méiquinas, entre tra-
tores e colhedeiras. “Tinhamos esperan-
¢a de vender um pouco mais, mas as in-
defini¢Ges financeiras e politicas deixa-
ram os produtores de grios inseguros. O
pessoal da soja, por exemplo, ndo deve-
rd investir até que as questdes das divi-
das e da TR estejam resolvidas”, afirmou.

Indefinigoes politicas,
mais uma vez, atrapalharam
as vendas

Outro que se manisfestou decepcio-
nado foi Francisco Mantovani Filho, di-
retor geral da Ind. e Com. de Méquinas
Agricolas Mantovani Ltda., de Ituvera-
va/SP, confessando que “esperava mais
gente, mais consultas e, por conseqiién-
cia, mais negécios, devido a inovagdo
tecnolégica dos produtos aqui expostos”.

Mais contundente, Alessandro Pulic-
ci, diretor comercial da New Holland
Latino Americana, de Curitiba/PR, recla-
mou que o setor de maquinério “est4 tra-
vado, devido & medida governamental de
frear o consumo, contréria ao desenvol-
vimento econdémico”. E mais: “O agri-
cultor estd fazendo a sua parte; o gover-
no é que precisaria delinear uma politica
duradoura de desenvolvimento agricola,
dando uma virada nesta histéria caética
que tem sido produzir alimentos no Bra-

sil”. Por causa disso, emendou ele, 30%
das possibilidades de negécios da 4rea
de méquinas foram perdidas nos primei-
ros quatro meses do ano.

Na tentativa de driblar a situagdo e
dar alternativas ao Finame, a New Hol-
land desenvolveu uma politica de finan-
ciamento préprio durante o Agrishow.
Através de um convénio com o BB, a
empresa ofereceu uma linha de crédito
especial de recursos externos, com finan-
ciamento em délar de até 85% do valor
do bem, pagamento em até cinco anos e
juros de 12% ao ano. “E uma demons-
tragdo de que quando se quer fazer, faz-
se”, completou Pulicci.

Com a medida, a empresa esperava
incrementar as vendas e apurar R$ 20
milhdes, ante os aproximadamente US$
11 milhdes levantados em 94. Até o fi-
nal da feira, no entanto, no se sabia se o
objetivo havia sido alcangado.

“Além disso, € muito dificil compa-
rar as edigdes do Agrishow de 94 com
95, pois no ano passado a exposi¢io ocor-
reu num momento vendedor, enquanto
nesta edigdo desenvolveu-se num perio-
do de incertezas”, lembrou Alberto I.
Honda, gerente de marketing das Maqui-
nas Agricolas Jacto S.A., de Pompéia/SP,
referindo-se a TR.

Sinais prévios da crise — Na ver-
dade, o préprio setor j4 sinalizava que,
neste ano, os negbcios seriam mais em-
perrados, como legitimou Walter Baldan
Filho, diretor comercial da Baldan Im-
plementos Agricolas S.A., de Mato/SP.
“Comegamos a planejar nossa participa-
¢do em junho de 94, pois sabiamos que o
este ano nio seria tdo favordvel as ven-

Machado, da Abag: difusdo tecnolbgica

das como o ano passado”. Desta manei-
ra, a empresa ndo mediu esforgos e mon-
tou um dos maiores estandes no
Agrishow, com 300 metros quadrados de
4rea coberta. Em volta dele, 23 produtos
expostos, dos quais 14 langamentos.
“Contudo, apesar do momento estar com-
plicado, sdo fatores circunstanciais, e a
forga de nossa presenga, somada aos bons
produtos que estamos langando, deveri
fazer com que vendamos o dobro dos
US$ 1 milhdio do ano passado”, falou
Baldan. ~

No bloco dos esperangosos, que re-
conheceram as dificuldades ao mesmo
tempo em que sustentavam uma visdo
otimista do futuro, havia opinides como
as de Gilberto Zago, da SLC, de Hori-
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SEMENTES DE ARROLE FORRAGEIRAS?

Esta é a solug@o. Como capacidade de prodtigao de 35 sacos/hora,

a SELECIONADORA SKE-140 pré-limpa, Iimp% e seleciona o produto

com alta precisao. Equipada com peneira corrugada para eliminar o arroz vermelho.

Possui quatro colunas de ar e quatro separadores por coluna.
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zontina/RS, para quem “as vendas pode-
riam estar melhores, mas fatores exter-
nos ao setor, como a falta de nova politi-
ca agricola definida, estd atrapalhando
um pouco”. De qualquer forma, “espera-
mos que esta conjuntura complicada se
ajeite logo, pois o homem do campo pre-
cisa trabalhar e investir”. Suas palavras
foram fortalecidas por Francisco Matu-
1o, diretor comercial da Marchesan S.A.
Implementos Agricolas, também de Ma-
tdo. “A conjuntura deste ano estd pior,
mas o publico aumentou, com muito mais
produtores que empregam alta tecnolo-
gia, como os produtores de sementes, por
exemplo.” Por isso, Maturo acreditava
que sua empresa repetiria os US$ 2 mi-
Ihdes faturados no ano passado. Outro
fato de destaque, no seu entender, € que
um nimero maior de agricultores se
conscientizou sobre a necessidade de
calcarear a lavoura, o que teria estimula-
do uma certa compensagdo a crise.

Por fim, houve quem classificasse o
evento de puro sucesso, calculando ven-
das maiores mesmo com a crise do mo-
mento. Foi o caso do gerente comercial
da Cia. Penha de Mdquinas Agricolas, de
Ribeirdo Preto, Jeferson Gilioli Penha,
estimando um faturamento de 10 a 15%
maior que os US$ 400 mil arrecadados

Enfardadeira em agdo: show para os pecuaristas

no ano passado. “Este ano, a feira estd
mais conhecida, estd na segunda edigao
e atraiu mais publico; por isso, devere-
mos ter um resultado mais positivo”, ra-
ciocinou ele.

Na mesma linha — mas por motivos
diferentes — posicionaram-se empresas

como a Kepler Weber, Casale, Jumil,
Caterplllar e Nogueira. Participando pela
primeira vez na feira pauhsta. a Kepler,
de Panambi/RS, na opinido de seu geren-
te de marketing Rogério Beznos, viveu
um Agrishow “excelente, ji que hé todo
o tipo de cliente, quase todos formado-

Em 96, promessa de 300 demonstracoes

No proximo ano, o Agrishow terd

uma série de novidades para os
visitantes. Em primeiro lugar, a drea
ocupada com mostras dindmicas, que
totalizou 120 hectares da Estagdo Ex-
perimental do IAC nesta edigdo, deve-
rd contar com 300 hectares. “Em 94

- tivemos 85 demonstragdes didrias e
este ano foram 180 demonstragdes ao

' dia. Na velocidade que estamos indo,
deveremos apresentar cerca de 300 de-
monstragoes por dia no ano que vem, e
56 uma drea deste porte poderd alojar
tanta mdquina em operagdo”, justifi-
cou o engenheiro-agrénomo Luiz Md-
rio Machado Salvi, diretor da Araiby
Planejamento e Gerenciamento Agro-
nomico Ltda., de Sdao Paulo/SP, respon-
sdvel pelo projeto da exposi¢ao e or-
ganizagdo das demonstracoes dindmi-
cas.

Nestas dreas extras, Salvi e seu pes-
soal (este ano foram 52 pessoas dividi-
das em trés equipes, incluindo desde

| técnicos em seguranga e emergéncia
médica a agronomos pds-graduados)
planejam realizar evolugdes de maqui-
ndrio em lavouras de café, laranja, al-
goddo, arroz e reflorestamento, setores

que ainda ndo foram contentados até
agora. “Talvez, até aviagdo agricola”,
adiantou ele.

Outra modificagdo serd a internacio-

nalizagdo da mostra. Existem, segundo

Ubaldino Machado, presidente da comis-
sdo organizadora, fabricantes de agro-
insumos e equipamentos da Argentina,
Austrdlia, Japdo, Espanha, EUA, Holan-
da, Honduras e Guatemala que jé pro-
curaram os promotores para marcar pre-
senga em 96.

Com realizagdo prevista para 6 a 10
de maio, o Agrishow 96 deverd ser pre-
cedido de uma ampla campanha publi-
citdria e serd oficialmente langcado em

b 4“11"

Salvi: ampha;ao gmuada

14 capitais no periodo que vai de 9 a
27 de setembro deste ano.

Na edigao de maio passado, os or-
ganizadores destacaram alguns fatos
que, segundo eles, trouxeram inovagoes
e colaboraram para o sucesso geral da
exposigdo. De acordo com Machado, a
presenga de uma firma de armezena-
gem (a Kepler Weber, de Panambi/RS)
foi um marco. “Fomos ao mercado ‘pes-
car’ segmentos que ndo estavam pre-
sentes na edi¢do passada e tivemos a
felicidade de captar esta empresa, mas.
queremos trazer outras e ramos ainda
ausentes, como transportes.” Além da
Kepler, o organizador também destacou
a participagdo da Mantovani, Agroce-
res, Baldan e Marchesan.

Para Salvi, igualmente mereceriam
destaque o mddulo de horticultura —
que ndo estava presente na edigao 94
—, e os equipamentos de plantio dire-
to, manejo do solo e distribuidores de
fertilizantes, que apresentaram um
grande volume de produtos, além da
plantadeira mecanizada de cana Ser-
mag, tida como a mais avangada con-
tribuicdo para a drea canavieira nos
ultimos tempos.
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res de opiniZo”. Unica empresa da 4rea

de armazenagem presente no parque, a

empresa também inovou ao colocar em

agdo, numa exposi¢do, um conjunto de

equipamentos de secagem e silos, pela
imeira vez em seus 70 anos.

J4 na Casale Equipamentos Ltda., de
Sdo Carlos/SP, o sucesso foi decorrente,
conforme seu diretor, Celso Casale, do
bom momento que a pecudria atravessa.
Por isso, a empresa reservou um novo
modelo de misturadora-alimentadora
para ser langado na exposigdo, a Total-
mix 403D. Dotada de desensilador que
permite o autocarregamento ao mesmo
tempo em que pesa, eletronicamente, as
doses dos componentes da ragdo, o pro-
duto, com capacidade para 2.000 quilos
de alimento animal, foi muito procurado
por terminadores mineiros, paulistas e
sul-matogrossenses.

Diante da oportunidade de langamen-
tos, também a Jumil (Justino de Morais,
Irmdos S.A.) de Batatais/SP, pretendia
faturar o dobro dos US$ 5 milhdes nego-
ciados no ano passado. Conforme o di-
retor-presidente Rubens Morais, o
Agrishow apresentou as condig¢des para
expor 21 equipamentos e langar trés plan-
tadeiras, um cultivador e uma grande di-
versidade de importados, entre os quais
uma plantadeira de hortaligas Gaspardo,
da Itdlia, uma linha de produtos para pre-
paro de alimentagdo animal da Kuhn
francesa (incluindo segadeiras, ancinhos,
espalhadores, enleiradores, entre outros),
enfardadoras retangulares ou de rolos da
argentina ACICSA vagdes misturadores
de ragdo Rotomix, dos EUA, ensiladora
de duas linhas Pottinger, da Austria, e

Pulicci: quem quer, faz

além de outros.

Com toda esta gama, a Jumil preten-
dia faturar o dobro dos US$ 5 milhdes
negociados no ano passado. “Estamos
encaminhando negécios nas linhas de
mais tecnologia, que permitem um salto
da produtividade de 25 a 40%”, anima-
va-se Morais, diante da perspectiva de
vender muitos equipamentos para a irea
de hortaligas, “que est4 crescendo muito
e mecanizando-se rapidamente”. Outra
boa expectativa seria vender, apenas para
o Grupo Itamaraty, do Mato Grosso, 15
plantadeiras Exacta Air, repetindo o fei-
to de 94, quando o Itamaraty levou 18
plantadeiras desta configuragio.

Foi também o interesse dos clientes
pela novidade que levou Gisele Noguei-
ra Caio, diretora de marketing da Noguei-
ra S.A. Mdquinas Agricolas, de Itapi-
ra/SP, a prever uma receita melhor este
ano. Com 12 produtos em exposigéo e

um langamento (a colhedora de forragens
de duas linhas, indicada para cana, sor-
go e demais capins forrageiros), a No-
gueira esperava, no minimo, duplicar
suas vendas em relagfo ao resultado (nfio
informado) de 94. Entre os visitantes,
Gisele detectou muitos mineiros e alguns
argentinos e equatorianos, todos interes-
sados na nova colhedora, que permite
maior aplicagdo durante o ano, pois pode
ser acoplada a plataforma recolhedora de
forragens e € totalmente automatizada.

“S6 ndo iremos melhor porque vive-
mos um ano atipico, com menor dispo-
nibilidade para pronta-entrega que no ano
passado, j4 que a demanda aquecida de
94 praticamente acabou com nossos es-
toques”, completou Toru Sato, consultor
sénior da 4rea agricola e florestal da Ca-
terpillar Brasil S.A., de Sdo Paulo/SP, ao
revelar que o setor agricola para a Cater-
pillar representa de 25 a 30% da receita
total e que os tratores de esteira respon-
dem pela metade do faturamento.

“O produtor esti conscientizando-se
que um trator de esteira consome menos
de 20 a 30% de combustivel por hectare/
hora, resulta em menos compactagio do
solo e tem um melhor aproveitamento da
poténcia. Além disso, estamos entrando
com forga no mercado de equipamentos
florestais, d4rea que tem crescido muito e
que est4 sendo muito procurada aqui no
Agrishow.”

“Por este motivo, a Caterpillar progra-
mou, para a feira de Ribeirdo Preto, trés
langamentos: duas pés-carregadeiras de
rodas (924F e 938F, também sendo lan-
¢adas mundialmente) e a retroescavadei-
ra pi-carregadeira 416B.

BISOGNIN

TEL: 0557441180

\Rua Assis Brasil,34 - FREDERICO WESTPHALEN - RS

SILOS, SECADORES, ELEVADORES
PRE-LIMPEZA, CORREIAS E
ROSCAS TRANSPORTADORAS,
PAVILHOES E ESTRUTURAS METALICAS/

\
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Aqui, mais novidades do Agrishow

* Mdquinas Agricolas Jacto S.A.,
de Pompéia/SP — A empresa de pul-
verizadores reservou quatro langamen-
tos para a feira. Um inédito carro elé-
trico (EV-900) de 2 HPF, capacidade
para 900 quilos, autonomia de 3 a 4
horas de uso contfnuo e velocidade
mdxima de 19 kim/h, que pode ser abas-
tecido na corrente doméstica. Para
transporte de pequenas cargas em lo-
cais de dificil manobra, como estufas,
viveiros, aeroportos, shoppings, clubes,
cemitérios e condominios. No ramo
principal, a Jacto apresentou dois pul-
verizadores para grandes produtores de
laranja ou manga, por exemplo, com
tanques para 4 mil litros de defensivos
(até 70 hectares). O Arbus 4.000, traci-
onado por trator, e o pulverizador mo-
torizado Arbus 4.000 MD, equipado
com motor Maxion-Perkins de 115CV.
Os dois equipamentos possuem irés sen-
sores de ultrassom de cada lado para
detectar as plantas a serem atingidas.
O quarto langamento foi o pulveriza-
dor automotriz Uniport 2.000, para la-
vouras de plantas altas como o algo-
ddo.
* SLC, de Horizontina/RS — A
empresa gaiicha levou para Ribeirdo
Preto a nova linha de colheitadeiras
SLC — John Deere 8.700, a maior do
mercado nacional, com motor turbo de
225CV de poténcia e plataforma de 23
pés de largura de corte. Além da 8.700,

a SLC também apresentou a colheitadei-
ra 8.500 turbo e a linha de tratores John
Deere série 8.000.

* Baldan Implementos Agricolas
S.A., de Matdo/SP — Entre os langamen-
tos com a marca do peixe, destaque para
plantadeira pneumdtica Solomatic, do-
tada de sistema de distribuigdo de semen-
tes a vdcuo e sistema de controle de pro-
fundidade, indicada para PD e sendo
analisada, inclusive, por agricultores ar-
gentinos, uruguaios e paraguaios. Além
dela, a semeadeira-adubadeira de SPD
T/L, para plantio direto, e a linha de gra-
des aradoras com controle remoto e tan-
dem intermedidria (GCRTI).

* Agrale S.A., de Caxias do Sul/RS
— Entre os produtos expostos (trés ca-
minhdes e seis tratores), destaque para
o trator top de linha Agrale-Deutz BX
4.150, demandado por sojicultores, e o
BX 4.190, sendo vistoriado por produto-
res de cana-de-agiicar. Além deles, o ca-
minhdo 7.500 TD turbo, para o transpor-
te de 4.200 quilos de carga.

* Marchesan S.A. Implementos
Agricolas, de Matdo/SP — Aguardou
para langar, no Agrishow, trés distribui-
dores de calcdrio, além de trés planta-
deiras pneumdticas da linha Suprema,
para plantio direto e convencional.

* Jochpe-Maxion, de Canoas/RS —
A Maxion levou 35 produtos, com desta-
que para a linha de tratores pequenos
para jardim, com poténcia variando de

8.5 a 16CV, indicados para trabalhos
de jardinagem em sitios e fazendas,
campos de futebol, jardins piiblicos ou
residencials, parques e dreas gramadas
de grande extens@o. Outros destaques
foram o trator MF 3.690 turbo, de
190CV, e 0 MF 680/4 Hydrotronic tur-
bo, de 173CV.

* Cia. Penha de Mdquinas Agrico-
las, de Ribeirdo Preto/SP — Entre os
11 produtos expostos pela Penha, um
langamento: a recolhedora de feijao
Rubi, muito procurada por milhoculto-
res de Santa Catarina e produtores es-
trangeiros da Guatemala, Costa Rica e
Flérida/EUA.

* Kepler Weber Industrial S.A., de
Panambi/RS — O destaque entre os
nove produtos expostos coube a um kit
distribuidor de graos da mdquina de
limpeza. Antes usado em maltarias e
cervejarias, o equipamento foi adapta-
do para uso em mdquinas de graos, com
30% a mais de capacidade que os sis-
temas similares convencionais.

* Ind. e Com. de Mdquinas Agri-
colas Mantovani Ltda., de Ituverava/
SP — Entre os iniimeros implementos
expostos pela empresa, os seguintes
langamentos: quatro modelos de trato-
res Ferrari, duas plataformas para cor-
te de milho, duas colheitadeiras de es-
piga de milho secofverde e uma carre-
ta elevadora basculante, tudo com mar-
ca propria. 4
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A PICK-UP 510 ESTA

USE O CINTO DE SEGURANCA.
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Dez da manhd:

tem gente que jd estd
no meio do dia.

A cacamba da 510,
feita em aco
galvanizado, mais
resistente ao desgaste
natural e com tampa
traseira removivel,
ja estd cheia. E olba

andar na terra,
agilidade no transito.
Na cabine a 5§10

tem lugar para

3 passageiros, ou seja,
dois bracos a mais
do que em utilitdrios
menores. Por isso ela
vai ser o seu braco
direito nos negocios.

que ela leva até 810 kg Ainda mais quando

Dezda manha

itens. Mas a beleza e
o conforto ndo acabam
aqui. Conbeca a 510
na versdo De Luxe.

McCANN

de carga. Agora é hora vocé entrar e sentir Elas merecem

do motor 2.2 litros com 0 acabamento perfeito. o nome que tém.

=.I=.l. injecdo Vocé também tem A 510 tem 2 anos ou
eletrénica trabalbar.  disponivel a op¢do 50.000 km de garantia

Ainda bem, traba- pelos freios = -~ e a protecdo

perolizada e outros

Iho é comele  ABS nas rodas Gﬂms,‘ﬁi do Chevrolet

mesmo: traseiras, wll w5000k Road Service.
robustez  direcdo bidrdulica, Informe-se
para  ar-condicionado, em uma das
radio AM/EM stereo, 450 Concessiondrias
pintura metdlica ou Chevrolet em todo o

Brasil e dé a sua nota.

L See s gt/

10 Chevrolet, Essa é dez. S



O RUMO CERTO

WEEKEND:TURISA

O mais novo produto da
Editora Centaurus: uma revista
que acompanha a circulagdo
d’A GRANJA.

Um presente para seus leitores,
levando informagées de
comportamento, lazer e negécios
no setor de turismo interno e
externo.

a cingiienta anos atrds nascia
A GRANJA, uma revista
dirigida ao setor rural. Isto, em
1944, em plena 2° Guerra Mundial.
Hoje, € a revista mais antiga
do Brasil.
So isso ja diz tudo.

5 0 nome da empresa rural que
usa os ensinamentos da revista

A GRANJA. Ha 25 anos, passou a
ser também um grande e
permanente campo de provas, que
da respaldo pratico aos
ensinamentos jornalisticos
d’A GRANJA.

andeira

AGENDA

0 rganizagdo, eficiéncia e
competitividade comegam com
a anotagdo de compromissos.

Desta constatac¢do nasceu a Agenda
Centaurus, para prestar um servi¢o
ao homem do campo.

E pratica e util;

tem calenddrio agricola e pecudrio,
quadro de conversdo de medidas

e dezenas de informagoes

uteis para o segmento rural.

DO

X &

r

Eo anudrio da revista

A GRANJA. Tem a relagdo de
todos os centros de pesquisa e
entidades de classe, informa
nomes e enderegos de todas
as empresas que produzem bens e
servi¢os e mostra quem s@o 0s
lideres do agribusiness, indicados
através de pesquisa.

Sdo cinco
produtos
produzidos
Dpor este selo
de qualidade




UM PRESENTE
PARA O LEITOR

Hoje ndo é Natal, ndo é Pdscoa, ndo é

Dia dos Pais, nem das Mdes. Mas, seguramente,

um grande dia para o leitor d’A Granja

implesmente, porque aqui vai jun-

to, absolutamente grétis, a re:vista

Weekend & Turismo, o mais re-
cente produto da Editora Centaurus.

Uma ampla e profunda pesquisa de
mercado sobre o perfil € 0 comportamen-
to do leitor d’A Granja mostrou o gran-
de interesse que este tem pela indistria
gue mais cresce no mundo: 0 turismo. As-
sim, no intuito de preencher esta la.cuna,
resolvemos fazer um grande investimen-
to para o nosso leitor, oferecendo-lhe
mais um produto pelo mesmo prego de
capa e assinatura. )

Weekend & Turismo veio para pre-
encher esta demanda, que nada mais é
do que o complemento dos interesses do
homem que trabalha duro, produz e além
disso, ainda, deseja €, como tal, partici-
pa dos momentos de lazer, onde as via-
gens de turismo e negdcios sdo fatores
essenciais para os desejos humanos, as-
sim como a utilizagdo adequada e satis-
fat6ria dos fins de s:i::smna'nomias e,

A globalizagdo das €co! mun-
diais, % uso do automével e do avido, a
facilidade dos transportes, bem como o
f4cil acesso aos hotéis € lugares dos pa-

cotes turisticos permitem que o homem
viaje mais, conhega mais, se informe
mais e se profissionalize cada vez mais.

Dentro deste enfoque de marketing
editorial estamos oferecendo o exemplar
n° 01 de Weekend & Turismo encarta-
do junto 2 revista A Granja, que no ano
passado comemorou seu jubileu de ouro.

Weekend & Turismo veio para ficar.
Nio € uma experiéncia que se esgota no
primeiro mimero. Ter4 seqiiéncia perma-
nente. Assim, toda vez que vocé comprar
na banca ou receber pelo correio a revis-
ta A Granja, Weekend & Turismo vird
junto. Sdo duas revistas independentes,
oferecendo informagdes diferentes para
0 mesmo piiblico-alvo.

Como revista de lazer e sonho, sem
divida, serd uma grande contribuigio ndo
s6 para os homens ou mulheres, mas sim
para toda a familia. Afinal, quem ndo
gosta de viajar?

Inovar, acrescentar e valorizar tem
sido o objetivo constante dos 50 anos de
ininterrupta existéncia d’A Granja. Com
este objetivo, com esta caracteristica de
agdo e com esta filosofia de trabalho nas-
ceu Weekend & Turismo. FJ

Tenha bom proveito!

Qualquer comentdrio, critica ou sugestdo serd bem aceita. Ligue, escreva ou mande fax.
Pois nosso desejo e empenho permanente é fazer deste novo produto
uma revista tdo qualificada quanto A Granja.
Esperamos que o leitor possa encontrar em Suas pdgir}as 0 mesmo nivel de informagdes
confidveis que vem encontrando n’A Granja, hd mais de 50 anos.
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RACAS PARTICIPANTES

Aberdeen Angus Sl
Blond D’Aquitaine v 22/0
Brangus Dia 23/06
Canchim el
Chianina
Limousin oio 25/06
Marchigiana ,
Dia 26/06
Nelore Dia 27/06
Nelore Mocho Dia 28/06
Pardo Suico
Piemontés Dia 29/06
Santa Gertrudis Dia 30/06
Simbrasil Dia 01/07
Simental |
Dia 02/07

Tabapua

EXPOSICAO DAS RACAS BOVINAS ). DE CORTE -
21 DE JUNHO A 2 DE .IUI.HO

Agrocentro
(Parque da Agua Funda - SP)

Sé&o Paulo Seré Paleco do Maior Evenio da
Pecuéaria de Corie Nacional

Tel. Departamento Comercial:
Tel. Departamento Técnico:
Fax:

terca-feira
quarta-feira
quinta-feira
sexta-feira

sabado

domingo

segunda-feira
terca-feira

quarta-feira

quinta-feira
sexta-feira

sabado

domingo

(011) 279-4158
(011) 872:0420
(011) 864-1587

CALENDARIO

- Entrada dos animais do 12 turno

- Pesagem

- Julgamento: Nelore, Nelore Mocho
- Leilgo :
- Julgamento: Nelore, Nelore Mocho, Simental, Tabapua
- Leilgo :
- Julgamento: Nelore, Nelore Mocho, Simental,

20h Nelore (Saempal)
20h Ver o Peso na Garoa. Nelore Mocho.

Simbrasil e Pardo Suico

- LeilGes : 15h Tabapua

20h Simental, Simbrasil

- 11h entrega de prémios
- Leildo :

- Entrada dos animais do 22 turno

15h Pardo - Suigo

- Pesagem
- Leildo : 20h Marchigiana
- Julgamento: Aberdeen Angus, Brangus,

Blond D’Aquitaine, Marchigiana

- Leildes : 20h Aberdeen Angus, Brangus,

- Julgamento: Santa Gertrudis, Piemontés

- Leildo : 20h Enconiro das Américas, Santa Gertrudis
- Julgamento: Santa Gertrudis, Limousin, Chianina

- LleilGo : 20h Limousin

- Julgamento: Limousin, Chianina, Canchim

- Leildes : 15h Chianina

20h Piemontés

- 11h entrega de prémios
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FRUTICULTURA

Nao entregue seu pomar as moscas

Saiba o que fazer para controlar a mosca-das-frutas, a praga mais
importante das frutiferas

mosca-das-frutas, sem divida

nenhuma, é um dos piores inimi-

gos da fruticultura. Sob este
nome popular se abrigam insetos das fa-
milias Drosophilidae, Lonchaeidaee Te-
phritidae. Esta \ltima familia apresenta
cerca de 170 espécies assinaladas no Bra-
sil. Contudo, as principais pragas estdo
incluidas no género Anastrepha, com 74
espécies encontradas no territério nacio-
nal, além da Ceratitis capitata.
As espécies de Anastrepha, principal-
mente A. fraterculus, constituem pragas
limitantes a exportagdo de frutas para pai-
ses do Hemisfério Norte, uma vez que

Fldvio Roberto Mello Garcia

os importadores temem a introdugdo da
praga em seus pomares.

Os danos sdo causados pelas larvas,
que apresentam o corpo em forma de
verme (vermiforme). A seguir, as princi-
pais espécies.

Mosca sul-americana (Anastrepha
Jfraterculus). Nativa do Brasil, € encon-
trada em todo o territ6rio. Ataca a gran-
de maioria das frutiferas, como pesse-
gueiro, goiabeira, macieira, citros e vi-
deira, incluindo, af, o cafeeiro. E a prin-
cipal praga dos pomares do Sul do Bra-
sil. Os insetos adultos apresentam uma
coloragéio predominantemente amarela,

na forma de mancha em “S”, que vai da
base 2 extremidade da asa. No bordo pos-
terior da asa, hd uma outra mancha ama-
rela, s6 que em forma de “V” invertido.

Ap6s o acasalamento, a fémea intro-
duz o ovopositor no fruto, despejando um
ovo por vez, mas com capacidade para
colocar 30 ovos por dia. Alids, durante
sua vida pSe, em média, 400 ovos.

As larvas eclodem no interior do fru-
to e se alimentam da polpa. Quando es-
tdo plenamente desenvolvidas, saem do
fruto e caecm no ch#o. As larvas, entdo,
penetram rapidamente no solo (em tomo
de 5 centimetros de profundidade) e ai
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se transformam em pupa. Em temperatu-
ras ao redor de 25 graus centigrados, o
ciclo se completa de 26 a 30 dias (ovo, 3
dias; larva, 14 dias; e pupa, 13 dias).

Mosca-do-mediterrineo (Ceratitis
capitata). Também encontrada em todo
o territério nacional, ataca frutiferas,
como abacateiro, ameixeira, aragazeiro,
cafeeiro, caquizeiro, citros, figueira,
goiabeira, macieira, mangueira, maracu-
jazeiro, pessegueiro, pitangueira, etc.
uma espécie origindria dos paises medi-
terrAneos. O adulto € uma mosca de t6-
rax preto, com manchas brancas, e abd6-
men amarelo, com duas faixas cinzentas.
Pode colocar 10 ovos por ovoposigdo.
Uma fémea chega a despejar de 300 a
1.000 ovos durante toda a sua vida. O
ciclo biolégico dura aproximadamente 30
dias (ovo, 2; larva, 11; e pupa, 17 dias).

Mosca-da-abdbora (Anastrepha gran-
dis). E encontrada na Bahia, Goids, Mi-
nas Gerais, Mato Grosso, Sdo Paulo, Pa-
ran4, Santa Catarina e Rio Grande do Sul.
Ataca frutas de aboboreira, melancia,
chuchuzeiro, citros, goiabeira, meldo e
pepino. Sdo moscas de colorag@o amare-
la, que medem de 10 a 11 milimetros de
comprimento, tendo a mancha em forma
de “V” incorapleta na asa.

Mosca-das-frutas ou mosca-do-caji
(Anastrepha obliqua). Encontrada na
Bahia, Minas Gerais, Mato Grosso, Par4,
Pernambuco, Rio de Janeiro, Rio Gran-
de do Sul, Santa Catarina, Sdo Paulo e
Alagoas. Ataca frutos do cajazeiro, man-
gueira, caramboleira, genipapeiro, pitan-
gueira, goiabeira, entre outras. Mosca
muito semelhante & Anastrepha frater-
culus, inclusive no que se refere ao ciclo
biolégico.

Além das espécies citadas, de larga
ocorréncia no Brasil, existe uma que estd
assustando os produtores do Suriname.
E a mosca-da-carambola (Dacus dorsa-
lis), que ataca mais de 15 plantas. Em-
bora o inseto ainda esteja restrito aquele
pafs, ndo se pode descartar a possibili-
dade de seu avango para outras dreas.

Inimigos naturais — As moscas tém
como inimigos naturais parasitéides, pre-
dadores e patégenos. Os parasitéides sdo
vespinhas (principalmente braconideos)
que penetram com o ovopositor no fruto
e acertam a larva da mosca no seu interi-
or, colocando um ou mais ovos no local.
Do ovo eclode uma larvinha da vespa,
gue devora por dentro a larva da mosca.

Os predadores sdo aqueles animais
que cagam os adultos ou as larvas, para
se alimentar. Dentre estes, existem vAri-
as espécies de aranhas, louva-a-deus,
aves (sabid, bem-te-vi, papa-laranja e
saira-sete-cores), formigas, besouros, etc.

J4 aqueles organismos que causam
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doenga & mosca ou a larva sdo chamados
de pat6genos, destacando-se os virus, as
bactérias e os fungos.

Danos e prejuizos — O dano da mos-
ca-das-frutas € causado pela fémea adul-
ta e pela larva, unicamente em frutos. £
que a fémea, através do ovopositor (de-
positando ou ndo ovos), causa danos ir-
reversiveis em alguns frutos, uma vez que
o local atacado pelo inseto fica cheio de
pontuagdes escuras. Assim, logo abaixo
do ferimento, comega a se formar uma
massa morta da polpa.

A larva se alimenta internamente da
polpa do fruto, formando galerias, que
causam posteriormente o apodrecimen-
to e a queda dos frutos.

Dentre os diversos prejuizos causa-
dos pela praga, destacam-se aqueles de
cariter econdmico e social. No primeiro
caso, pela inutilizagdo dos frutos (100%
em alguns casos) e pela impossibilidade
de realizar negécios para o exterior, com
a conseqiiente perda de mercados. No
segundo caso, e em decorréncia dos pre-
juizos econdmicos, vém o desemprego e
o éxodo rural, pelo abandono dos poma-
res infestados.

Manejo integrado — Para um me-
lhor controle desta praga, € necessiria a
utilizagdo de diversas técnicas em con-
junto, que recebem o nome de manejo
integrado. Vamos
aos detalhes:

* Monitora-
mento — Consis-
te na utilizagfo de
frascos caga-mos-
cas tipo valencia-
no ou garrafa
pléstica adaptada
contendo atrati-

W e

vos alimentares, utilizados para a coleta
dos insetos adultos no inicio da forma-
¢do dos frutos. Os ingredientes podem
ser: aglicar mascavo a 5%, caldo de cana,
suco de frutas ou vinagre de vinho tinto
(todos a 25% de concentragio). Os fras-
cos devem ser pendurados na copa das
arvores nas fileira internas, em zigue-za-
gue. Sua distribuigdo deve obedecer o
seguinte critério:

menos de 2ha = 4 frascos

de 2 a Sha = 2 frascos/ha

de 5 a 20ha = 10 frascos + 0,5/ha (10
a 20 frascos)

mais de 20 ha= amostragem em 5 ou
mais pontos, com 4 frascos por ponto.

A troca de atrativo deve ser feita duas
vezes por semana. O nivel de controle é
0,5 mosca/frasco/dia. Isto quer dizer que
se deve fazer uma média do nimero de
moscas coletadas em uma semana pelo
nimero de frascos e e pelo nimero de
dias. S6 a partir dai, entdo, € que se deve
iniciar o controle com inseticidas. Nao
se recomenda, entretanto, aplicagdes pre-
ventivas, pois em nada ird adiantar.

As garrafas plasticas podem ser de
slcool, refrigerante, 4gua mineral ou
qualquer embalagem similar. Uma das
mais priticas é a conhecida garrafa de
soro hospitalar. Deve-se fazer quatro fu-
ros, simetricamente dispostos. Estes de-
vem ter 1 centi-
metro de didme-
tro na parte supe-
rior do recipiente.
Para fechar o furo
de saida do soro,
basta aquecer um
pedago de plasti-
coe apertar com
um alicate.

2

Pesquisa vai tirar o mamdo da lista negra

S e tudo der certo, dentro de um ano
o governo dos Estados Unidos deve
estar liberando a entrada do mamao-pa-
paia brasileiro no mercado daquele pafs.
A certeza vem de um trabalho que os téc-

nicos do Instituto de Biociéncias da Uni-

versidade de Sdo Paulo vém realizando
na regido de Linhares e Sdo Mateus, no
. Espirito Santo, responsdvel pela produ-

¢do de 80% da fruta. O coordenador do

projeto, Aldo Malavasi, explica que a
idéia é baseada num trabalho realizado
. na Costa Rica, onde se constatou que a
mosca-das-frutas ndo coloca os ovos
quando o papaia ainda estd verde. “E
que, neste estdgio, a fruta contém uma
- substdncia que mata os ovos. A mosca,

entdo, evita a ovoposigao”, diz. Porisso,
Malavasi aconselha os produtores a fa-

zer a colheita do fruto ainda verde. Des-
sa forma, sdo evitados os banhos de dgua.
quente, que reduzem a vida iitil da fruta.
Assim, o Brasil, que jd exporta cerca de

2 milhées de caixas/ano para a Comuni-
dade Européia, poderia dobrar a sua
oferta ao mercado internacional. S6 para
lembrar: os americanos proibirama en-
trada do papaia em 1986, desde que foi
proibida a fumigagdo de produtos qui-
micos nos frutos. Agora, sem nenhum
quimico e sem os banhos quentes, pare-
ce que a frutifera brasileira reencontra
seu caminho naquele mercado. %



Diazinon 60 E 150 14
Dimetoato E 150 3
Etion 500 150 15
Fenitrotion 50 E 150 21
Fention 500 100 21
Fosmet 500 PM 100 14
Formotion 200 CE 100 21
Malation 1000 CE 100 7
Mevinfés 185 CE 250 4
Triclorfon 500 300 7
"L e w'

O suco de fruta utilizado no frasco
caga-mosca pode ser o dos préprios fru-
tos que apodrecem no pomar € nio po-
dem ser comercializados ou consumidos.

* Catagdo dos frutos bichados — Es-
tes devem ser recolhidos e colocados em
covas de 70cm x 70cm de lado por 30cm
de profundidade, além de receber no fun-
do uma camada de areia com 10cm de
altura e ser coberta com uma tela de ma-
lha de 2mm. Este procedimento visa im-
pedir a safida da mosca e facilitar o trin-
sito dos inimigos naturais.

* Barreiras vegetais — Devem ser
feitas com plantagdes homogéneas de
pinus, ou intercaladas com eucaliptos ou
outras drvores coniferas, préximas ou ao
redor dos pomares.

* Ensacamento dos frutos — Utiliza-
do principalmente em pequenos poma-
res. O papel-encerado deve ter dimensoes
de 23cm x 16cm, 27cm x 20cm, ou ou-
tras, e precisa ser colocado nos frutos
antes do ataque das moscas.

* Evasdo hospedeira — Com 0 uso
de cultivares precoces e semiprecoces,
pode-se escapar dos picos populacionais
da praga. E o caso do cultivar premier,
na cultura do péssego.

* Controle por comportamento —
Além dos atraentes alimentares, é possi-
vel utilizar semioqufmicos (cairoménios,
alomonios e feroménios). Para a mosca
Ceratitis capitata, pode-se utilizar o pa-
raferoménio trimedlure, largamente en-
contrado no comércio. Essas substinci-
as atraem sexualmente os insetos.

* Esterilizantes — A esterilizagdo em
massa dos insetos machos, através de
radiagdes ionizantes, é outra providén-
cia de grande eficdcia. Depois de esteri-
lizados, eles sdo liberados em regides
geograficamente limitadas.

* Controle quimico — Pode ser rea-
lizado de vérias formas. Vamos a cada
uma delas, detalhadamente.

ial em 100 ftros de dgua, para aplicagdo em pulverizaciio de cobertural lotal

— Aplicagio de
iscas téxicas. Sua uti-
lizagdo é recomenda-
da para locais ou pe-
riodos de menor
ocorréncia das mos-
cas e nas épocas mais
préximas da matura-
¢do dos frutos. As is-
cas sdo preparadas

Sim Nao < : 2
Sim Sim misturando-se inseti-
Sim Nao

Sim Sim cida com suco de fru-

Sim Sim tas (1%), ou agiicar
et = mascavo (4%), ou
Sim Nao proteina hidrolizada
Sim Sim

Sim Sl (5%), ou melago

(7%). Alguns inseti-
cidas recomendados:
malatiom a 0,12%;
fentiom a 0,075%; dimetoato a 0,075%;
ou triclorfom a 0,2% (porcentagem de
gramas do ingrediente ativo por 100 li-
tros de 4gua).

— Iscas t6xicas em faixas ou em co-
bertura total. Esta medida é recomenda-
da para periodos de maior ocorréncia de
moscas nos pomares. As pulverizagGes
em cobertura total com iscas atrativas,
em mistura com inseticidas, sio mais
eficazes do que as pulverizagdes com in-
seticidas em cobertura ou s6 com iscas
téxicas. Entre os inseticidas recomen-
dados estdo: fentiom, formotiom, dime-
toato (0,05 a 0,075%) e malatiom
(0,12%).

A aplicagdo das iscas téxicas € reco-

mendada nas primeiras horas da manhi,
pois é neste momento que a mosca se ali-
menta. .
— Aplicagdes de inseticidas em co-
bertura. Os tratamentos devem ser reali-
zados quando for atingido o nivel de con-
trole-NC; ou seja: desde que o produtor
encontre uma média de 0,5 mosca por
frasco, num dia. Pode-se utilizar, por
exemplo, fentiom, formotiom e dimeto-
ato (50 a 75 gramas do ingrediente ativo
por 100 litros de 4gua na mistura).

Tratamento pés-colheita — Inclue
dois procedimentos bésicos. O tratamen-
to hidrotérmico e o a frio. O hidrotérmi-
co consiste em mergulhar os frutos em
4gua a uma temperatura de 46,1°C, du-
rante o tempo de 70 a 90 minutos, de
acordo com o fruto utilizado. O tratamen-
to a frio pode ser utilizado para matar
ovos e larvas da mosca-das-frutas, quan-
do expostas a temperaturas inferiores a
10°C.

Enfim, se todas as providéncias de
controle e monitoramento forem toma-
das a tempo, com certeza o fruticultor ird
tomar a dianteira desta praga, evitando
prejuizos incalculdveis para si e para a
sociedade. Fd
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CUPINS

Pequenos insetos, grandes estragos

| Na madeira, embaixo da terra ou dentro da cana, o cupim nio dd folga
nunca. Aprenda a se defender

s cupins ou térmitas sao insetos

sociais, mastigadores, que se ali

mentam de materiais diversos,
como madeira, papel, couro, raizes etc.
Se por um lado sdo insetos benéficos, por
atuarem na decomposig¢do da matéria or-
génica e contribuirem na drenagem e ae-
ragdo do solo, por outro se constituem
numa das pragas mais daninhas que se
conhece, principalmente nas regides tro-
pical e subtropical. Os que atacam a ma-
deira tém a sua dieta & base de celulose,
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Procornitermes triacifer
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Dr. Evéneo Berti Filho
Depto. Entomologia - Esalg/USP

que € digerida por microorganismos que
vivem em simbiose com o cupim, como
protozodrios, fungos e bactérias, uma vez
que estes insetos ndo sdo capazes de fa-
zer a digestdo celuldsica por si mesmos.
De acordo com os seus hdbitos, os cu-
pins sdo dividos em dois grupos:

1) De madeira — espécies que ata-
cam o madeiramento das construgdes,
postes, mourdes de cercas e dormentes.
No dmbito doméstico, danificam portas,
batentes, assoalhos, alémhde outras pe-

Neocapritermes opacus /_,-"/

Syntermes dirus

¢as de uso geral na casa.

2) De solo — estes ainda sdo subdi-
vididos em subterrineos e superficiais,
como os de monticulo e os arboricolas.
Os subterrineos atacam sementeiras, to-
letes de cana-de-agiicar, manivas de man-
dioca, tubérculos e mudas de eucalipto,
de cafeeiro e frutiferas. J4 os de monti-
culo danificam as pastagens, dificultam
0s tratos culturais, atacam o madeiramen-
to da propriedade e ainda podem servir
de abrigo para animais pegonhentos,

o
—
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v Nasutitermes sp

/
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como cobras e escorpioes.

Os cupins se propagam através da
enxameagem ou revoada. Os reproduto-
res alados, chamados de siri-siris ou ale-
luias, sdo produzidos em grande mimero
e ficam no termiteiro (abrigo de cupins)
até trés meses antes de sair. Na época da
revoada, abandonam este abrigo através
de aberturas feitas pelas operdrias que,
junto com os soldados, guardam estas
passagens, que serdo fechadas apés sai-
rem todos os alados. A época da revoada
varia conforme a espécie de cupim € a
regido onde se situa o ninho. Mas, geral-
mente, ocorre no crepiisculo de dias cla-
ros ou em dias chuvosos, nos meses de
agosto a outubro. Apés algum tempo de
vdo, os alados pousam no chio, ou em
pecas de madeira, e perdem as asas. A
maioria destes insetos € destruida por
inimigos naturais, como sapos, lagarti-
Xas, aves e morcegos.

A revoada dos cupins € diferente da
das abelhas e formigas, pois, ao sairem
dos ninhos, os cupins alados ainda sdo
sexualmente imaturos. Nesta fase, estes
insetos tornam-se fototrépicos negativos;
ou seja, fogem da luz ou da claridade.
Cada fémea, com seu macho, forma um
casal real, que procura um local escuro
adequado e inicia a escavagdo de uma
galeria. Esta passagem termina num es-
pago mais amplo chamado cidmara nup-

: mais antigo dos chamados inse-
- W 105 sociais, o cupim dissemina-se
yebs paises tropicais e os da zona tem-
perada em mais de 2 mil espécies. In-
mpletos, jd que sdo incapazes de uma
isténcia independente, os cupins se
rgamzam em castas com rigidas fun-
és sociais.

 Operdrios — cegos e estéreis, tra-
balham 24 horas por dia em busca de
alimentos para si e para os outros mem-
r;ﬁros da comunidade, inclusive o casal

‘f“. Soldado — como o préprio nome

Jdtz. tem por funpaa defender a comuni-
dade dos inimigos e é um caso exem-
lar de adaptagao fisiolégica a sua fun-
' ¢do: adquire uma espécie de blindagem
1 cabega e desenvolve mandibulas

Heterotermes tenuis

cial, onde, apds alguns dias, ocorre a c6-
pula, e a fémea coloca os primeiros ovos.
Decorridos cerca de 30 dias, j4 aparecem
as primeiras formas jovens, que serdo
criadas pelo casal. Quando estas formas
jovens comegam d se locomover, o casal
real passa a ter, apenas, a fungdo de pro-
criar, e 0 macho fecunda a fémea perio-
dicamente. Nesta fase, as operdrias alar-
gam a cAmara nupcial, a fim de acomo-
dar o corpo da fémea, que se desenvolve
enormemente por estar repleta de ovos.
As operidrias, alids, trazem alimento para
arainha e levam os ovos para as cimaras
de criagdo. A capacidade de postura de
uma rainha varia conforme a espécie € a
sua idade. Em geral, no entanto, a ovipo-
si¢do oscila de 12 ovos/dia, nas espécies
mais primitivas, a 30.000 ovos/dia nas
mais evoluidas. No termiteiro, existem
formas sexuadas secundirias e tercidrias
que podem assumir o papel da rainha, se
esta vier a faltar. O nimero de individuos
de um cupinzeiro, também levando em
conta a espécie, pode variar de 1.000 a
milhdes.

Como controlar a praga — O uso
de inseticidas clorados, especialmente
aldrin e heptacloro, era pritica comum
no controle preventivo de cupins. Entre-
tanto, a Portaria 329, de 2 de setembro
de 1985, do Ministério da Agricultura,
proibiu a fabricagdo, a comercializa- p

.~ Fungbes e castas definidas |

grandes e fortes. r
Ninfas — existem durante duas se- |
manas apds safrem dos ovos. Perfodo ‘
em que se alimentam de residuos regur-
gitados pelos operdrios. Posteriormen-
te, assumem posi¢do dentro da comu-
nidade como soldados ou operdrios.
Rainha e rei — tém por fungado aca-
salar-se e por ovos. A rainha é capaz |
de produzir um a cada 28 segundos,
num total de até 3 mil por ano durante |
seu periodo de vida — que pode variar |
de 25 a 50 anos.
A colbnia tem um cédigo de comu-
nicagdo especifico entre a rainha e seus |
siditos: por meio de mensagens quimi-
cas— pequenas gotas hormonais trans-
mitidas boca a boca —, ela “conver-
sa” e orienta soldados e operdrios.

Com:.'ermes bequaem
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¢do e o uso destes inseticidas em todo o
territério nacional. Desde entdo, busca-
se encontrar produtos alternativos que
mostrem eficiéncia comparével a dos clo-
rados no combate aos cupins. Foram de-
senvolvidos novos cupinicidas, como o
fipronil e o imidaclopride, que tém se
revelado bem mais seguros para o ambi-
ente do que os produtos anteriormente
utilizados.

Por outro lado, as pesquisas no con-
trole microbiano dos cupins t€ém produ-
zido novas opg¢des. O Laboratério de
Patologia dos Insetos, do Departamento
de Entomologia da Escola Superior de
Agricultura Luiz de Queiroz, em Piraci-
caba/SP, vem desenvolvendo estudos
sobre a eficiéncia dos fungos Methari-
zium anisopliae para o controle do cu-
pim-de-monte (Cornitermes cumulans)
em pastagens e do cupim subterrdneo
(Heterotermes tenuis) em cana-de-agu-
car.

O controle de cupins de madeira pode
ser feito com inseticidas piretréides, na
formulagdo concentrado emulsiondvel
em 4gua ou querosene. Para batentes de
portas e méveis em residéncias € acon-
selhdvel usar querosene desodorizado, a
fim de eliminar o odor pronunciado do
produto. Geralmente, sdo empregados de
8 a 10ml do inseticida para um litro de
querosene. Pulveriza-se o madeiramen-
to, os rodapés, as pegas de madeira no
lado ndo-invernizado e os locais no for-
ro ou no pordo, onde forem detectados
os cupins. Pode-se, também, utilizar o
produto quimico na forma de injegses
nos focos alojados no madeiramento.
Para maior eficiéncia de controle, € vi-
sando a prevengao de novas infestagdes,

Cana é atacada durante todo o ciclo

N o0s canaviais brasileiros — que
ocupam quase cinco milhdes de
hectares — os cupins, dada a sua or-
ganizagdo, formam um verdadeiro
- “exército” com quatro divisoes princi-
_ pais, integradas pelos géneros Hetero-
termes, Conitermes, Proconitermes e
Neocapritermes — todos subterrdneos.
Estes e outros géneros menos represen-

tativos atacam durante todo o ciclo.
Logo apds o plantio podem, por
exemplo, perfurar os toletes, atacando
| em seguida as raizes e provocando re-

. dug:ao no v:gor da planta e falhas na

. germinagdo. No periodo de maturagdo,
" algumas espécies sdo capazes de pe-

pode-se fazer pequenos orificios na pega
de madeira, a cada 10cm. Basta utilizar
uma broca de didmetro minimo, injetar a
formulagdo do inseticida e tapar com
cera.

J4 para o combate do cupim-de-mon-
te, o professor Francisco Mariconi, do
Departamento de Zoologia da Escola
Superior de Agricultura Luiz de Queiroz,
recomenda o uso de um dos seguintes
produtos:

* endossulfan (CE 35%) — 400ml/
100 litros de 4gua

* fention (500) — 250ml/100 litros
de 4dgua

* abamectina (18 CE) — 30ml/100
litros de 4gua

* clorpirifés (22,4 E)
litros de 4gua

— 400ml/100

O produto escolhido deve ser diluido
em #4gua; isto €, nos 100 litros para a do-
sagem recomendada. Furar os montes

netrar nos colmos, provocando seca-
mento e morte das plantas. Apds o |
corte, agem nas soqueiras, reduzin-
do o potencial produtivo das novas
brotagaoes.

Levantamentos feitos por especia-
listas no assunto e técnicos da Rho-
dia Agro ddo conta que pelo menos
30% da drea plantada no pafs neces-
sita de um trabalho de controle da
praga. Este problema se agravou
apds 1985, quando o setor ficou sem
pmdutos eficazes para combater o cu-
pim, aumentando a incidéncia dapra-
ga no pais.

com um vardo de ago (70cm de compri-
mento e 25mm de didmetro). O vardo
deve ser batido com uma marreta pesa-
da, furando o monte até o miolo. Isto se
percebe quando o vardo cai repentina-
mente, indicando ter alcangado o niicleo
do termiteiro (regido mole). Com um fu-
nil, introduzir um litro da calda (4gua +
inseticida) no niicleo do monte. E aten-
¢do: ndo se deve fechar o canal.

Outros produtos que poderdo ser usa-
dos sdo:

* fosfina — quatro pastilhas grandes
de fosfeto de aluminio ou 20 pequenas
em cada monte; o canal deve ser fecha-
do assim que forem introduzidas as pas-
tilhas; e

* fipronil (20g) — 7 ou 10g por cu-
pinzeiro; este principio ativo foi libera-
do, recentemente, para combater os cu-
pins que atacam a batatinha e, principal-
mente, a cultura da cana-de-agiicar. Kl
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M Baixissimo custo por hectare corrigido.
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- formagio de engenheiro, acabou

HISTORIAS DE CORAGEM DOS PIONEIROS E DESBRAVADORES

e todos os tripulantes daquele navio da Mari-
nha Imperial Alemi que visitou o Brasil na
primavera de 1912, um deles, no conves, parecia
nio se conformar com a idéia de ir embora: Frederico
JorgeLogemann,um ale-
mdo nascido em Bremen

UMA PEQUENA COMUNIDADE

ridades — a titulo de indenizagio dos servigos rea-

-lizados — ofereceram terras. Ndo havia escolha:

era receber as terras, ou ficar no prejuizo. Diante
do fato consumado, Frederico Jorge Logemann
aceitou 0 pagamento
em terras. Eram as

em 1884, que, em poucas terras do “Belo Hori-
semanas aqui, ficou “en- SE CONSOLIDOU NO zonte”, devolutas e
cantado com o Brasil e NOROESTE DO RIO GRANDE indspitas, com mato
seu povo” — como con- DO SUL e vegetagdo nativa
fessou a um amigo. X 2 cerrada, de dificil
Quando o navio da mari- SRACASIATDERERNMINACAOLE acesso, que fizeram
nha alem3 icou a incora, AO TRABALHO DURO. parte das Missdes

Frederico, olhando do
conves, jurou a si mesmo
que voltaria: teve certeza que naquela terra de céu
azul e sol brilhante estavam a espera o destino e a
vocagio de sua vida.

E, de fato, menos de dois anos depois, o jo-
vem engenheiro Frederico voltava ao pais que o
apaixonou, na companhia do irmio mais mogo,
Wilibaldo, a quem relatara com entusiasmo as ma-
ravilhas do Novo Mundo. Quando
aqui chegaram, surgiu a chance de
seguir viagem para os Estados Uni-
dos. Wilibaldo gostou da idéia de
levar em frente a aventura, e foi
embora para a América do Norte.
Frederico Jorge Logemann decidiu
ficar no Brasil, fixando-se no Rio
Grande do Sul e, com sua excelente

por se consolidar trabalhando em
medicGes e na construgdo de pon-
tes e estradas.

Na década de 20, realizou tra-
balhos dificeis e dispendiosos na re-
gido Noroeste do Rio Grande do
Sul, trabalhos contratados pelo Go-
verno para remuneragio em dinhei-
ro. Mas, na hora do pagamento, a
surpresa: ndo havia verba. As auto-

Jesuiticas. Em 18 de
setembro de 1927,
Frederico fixou o marco inicial do loteamento do
povoado, que seria também o primeiro marco da
futura cidade de Horizontina. O fato de Frederico,
como responsavel pela colonizagfo, ter estabeleci-
do moradia na 4rea, encorajou colonos de lugares
longinquos. Familias alemés, italianas e polonesas,
de variadas localidades do Rio Grande do Sul fo-
ram chegando, se adaptando e
passaram a explorar as novas ter-
ras, que lembravam pelo climae
pelas condigdes topograficas re-
gides que os imigrantes tinham
deixado na Europa. O trabalho
daqueles pioneiros e de tantos
outros que se seguiram, suas his-
torias de coragem diante do am-
biente hostil, acabaram por con-
solidar a comunidade, que se or-
ganizou num pequeno povoa-
do, cujo nome primitivo for
Vila Belo Horizonte. Ninguém
poderia supor que ali surgiria,
Zr
em poucos anos, um municipio
prospero, Horizontina, cujo
surgimento e crescimento se
confunde com a historia de uma
slida empresa brasileira, a SLC.




A SLC SURGIU PARA TRAZER SOLUCOES AOS AGRICULTORES

Com o desenvolvimento acelerado da agricul-

tura na regido Noroeste do Rio Grande do
Sul, a partir da década de 40, os agricultores come-
caram a sentir a necessi-

| ate cruzando as fronteiras doRio Grande. O em-
| preendimento se profissionalizava, perdendo pou-
! . .

| co a pouco suas caracteristicas rudimentares, para

se tornar uma empre-

dade de comprar ferra- [EANRVLeYod:Ved:{o .\ [l W- W - .\ = M@l 52 qualificada, com am-
mentas fiovas, consertar VEM DA SUA ORIGEM. bigdes e investimentos
as que ja tinham, e se crescentes. Os equipa-
obrigavam muitas vezes No COMEGO, ERA UMA mentos com as marcas
alongas viagens em bus- OFICINA DE REPAROS DE Schneider Logemann

ca desses suprimentos.
O lugar mais préximo
para trabalhos de fundi-
¢do era [jui. Também havia notaveis dificuldades
de beneficiamento dos produtos agricolas e da ma-
deira abundante da regido. Frederico Jorge Loge-
mann encontrou em Balduino Schneider uma das
pessoas ativas do novo povoado e ai surgiu a aproxi-
magio. Balduino Schneider e Frederico Logemann
se associaram em 14 de junho de 1945 para levar
adiante uma oficina mecinica para reparos, desti-
nada a atender 3s necessidades dos colonos de con-
sertos de ferramentas e pegas. Surgiu, assim, a fir-
ma Schneider Logemann e Cia., que originou a
marca SLC. Para ajudar a tocar 0 negocio foram
convidados Arnoldo Schneider, irmdo de Balduino
e os cunhados deste, Eliseu e Arnaldo Ullmann.
Em seguida, o empreendimento se ampliou, agre-
gando uma serraria, um moinho, uma pequena fer-
raria, uma carpintaria rudimentar e um gerador de
energia que fornecia luz ao povoado.

Essa decisio acelerou e abriu um novo rumo
para os negécios: realizando pequenos reparos em
implementos dos agricultores locais, a firma co-
megou a se capacitar também para a fabricagdo de
maquinas singelas destinadas a0 beneficiamento de
madeira, tais como serras circulares, serras de fitae
lixadeiras, além de alguns implementos agricolas e
de extragio vegetal. A firma Schneider Logemann
passou a fornecer essas maquinas agricolas e indus-
triais para agricultores de toda a regido, iniciando
um esforco para atingir outras partes do Estado, e

FERRAMENTAS.

e SLC passaram a ser
conhecidos por um
grande numero de
agricultores como ferramentas importantes para
multiplicar o rendimento do trabalho no campo
e a exploracio florestal de madeiras, principais
atividades econdmicas da época. A firma comega-
va a conquistar prestigio.
Era apenas o comego.

OS PRIMEIROS DESAFIOS DE
UMA TRAJETORIA DE 50 ANOS

Menos de dois anos depois de criada a
Schneider Logemann, Frederico Jorge Logemann
comegou a ter problemas de satde. Viu-se obri-
gado a buscar atendimento em Porto Alegre e fi-
cou claro que seria inviavel voltar a trabalhar em
Horizontina. Frederico pediu, entdo, ao filho
Jorge Antonio Dahne Logemann — que concluia
o curso de Engenharia em Porto Alegre e ja diri-
gia uma pequena empresa de construgdes — que
fosse a Horizontina e vendesse as terras e a parti-
cipagio que tinha na Schneider Logemann, pois
nio via possibilidade de recuperar a satde.

Mas Jorge Logemann ficou muito impres-
sionado com as possibilidades do que viu em




Horizontina. Estava comecando a cultura de soja
e a firma que seu pai criara com Balduino Schnei-
der parecia ter futuro. Balduino mostrou a Jorge
uma trilhadeira trazida de Caxias, e sugeriu que ele
ficasse em Horizontina no lugar do pai: tocariama
firma e passariam a fabricar trilhadeiras como aque-
la para os colonos, pois a soja, que entdo comegava
a ser cultivada, o feijdo e o milho eram colhidos e
processados 4 mio. A idéia de ficar e de levar adi-
ante um empreendimento de possibilidades ilimi-
tadas era sedutora. Por isso, a preocupagio de Jor-
ge Logemann era que a futura esposa, Zaira, co-
nhecesse o lugar, e concordasse com a idéia de mo-
rar ali, pelo menos por uns cince anos.

“Quando estive em Horizontina pela primei-
ra vez, foi montada a primeira trilhadeira da em-
presa” — recorda D. Zaira Logemann. — “Fize-
ram a primeira, a segunda e, depois que casamos, a
produgio j4 aumentara muito. O meu marido foi
ficando e comegou a se entusiasmar com o negacio.
Quando terminou aquele prazo de cinco anos que
tinhamos estabelecido para ficar em Horizontina,
nem se falava mais em voltar.”

A primesra trilhadeira SLC, fabricada em 1947.

Em 1947, a empresa langava no mercado a
trilhadeira com a marca SLC. Em 1948, a fabrica-
¢do de maquinas para beneficiamento de madeiras
fo1 ampliada, introduzindo-se a linha de serrarias,
desempenadeiras e tupias.

Em 1949, foram adquiridas algumas maqui-
nas para usinagem e a instalagio de uma pequena
fundigio de ferro e bronze, viabilizando a partir
dai a produgio em série das trilhadeiras com a mar-
ca SLC. A regido colonial do Vale do Rio Uruguai
desenvolvia-se de forma extraordindria e os agri-
cultores tinham necessidade de ferramentas e ma-
quinas agricolas.

Além da produgio em série de trilhadeiras,
iniciou-se também a fabricagio de arados de tra-
¢do animal, enxadas, foices, entre outros equipa-
mentos, o que exigiu a ampliagio das instalages.
Em 1951, faleceu em Porto Alegre, depois de longa
enfermidade, Frederico Jorge Logemann. Numa ses-
sdo solene, a Assembleéia Legislativa do Estado pres-
tou homenagem ao fundador de Horizontina e da
Schneider Logemann, reconhecendo a obra que
construiu em sua segunda patria.




NO EXEMPLO DE UM GRANDE LIDER, O CARATER DA EMPRESA

m decorréncia do falecimento do pai, Jorge
2 Logemann assumiria em definitivo, de fato ede
direito, a partir dos anos 50, o comando da Schneider
Logemann, que exerceria durante quase quatro déca-
das, até sua morte prematura, em 1987, combinan-
do qualidades tdo opos-
tas como determinagio e
temperanga, firmezae es-
pirito conciliador, audz-
cia e cautela. _
Jorge Logemann
deu prosseguimento a
obra do pai nas duas
frentes que foram aber-
tas na década de 40:
além da empresa por
expandir, Jorge tinha o
desafio de liderar o surgimento de uma cidade,
transformando a Vila Belo Horizonte em Munici-
pio. Foi presidente da Comissio de Emancipagio
e o primeiro prefeito do recém criado municipio
de Horizontina em 1955. No inicio dos anos 50
houve alteragdes na empresa. Balduino Schneider
eraum homem empreendedor, voluntarioso e de-
cidiu buscar novos desafios. Sucederam a sua par-
ticipagio societaria, seus socios Jorge Logemann,
seu irmio Arnoldo e seus cunhados Eliseu e
Arnaldo Ullmann. Também nesta época ingressa-
ram como sécios o outro cunhado Norberto
Ullmann e Antenor Montigny da Silva (sogro de
Jorge Logemann) recém chegado de PortQ Alegre,
com larga experiéncia bancéria e financeira.

Um dos motivos mais importantes para o
sucesso da empresa Schneider Logemann sempre
foi a harmonia entre os acionistas. E isso devido
especialmente 4 caracteristica e A personalidade de
Jorge Logemann que buscavade forma permanente
o0 consenso. "Muitas vezes 0s planos ja estavam
prontos, mas ele percebia que os socios ndo esta-
vam coesos na decisio, ento ele ndo avangava” —
recordam os dirigentes mais antigos da SLC. Ou-

NUMA CIDADE QUE NASCIA,
HAVIA UMA EMPRESA POR
FAZER. EM MEIO SECULO, A
HARMONIA ENTRE OS SéCIOS, A

SERIEDADE, MUITO TRABALHO
E OUSADIA CONSTRUIRAM A
TRAJETORIA DAS EMPRESAS

SCHNEIDER LOGEMANN.

tros fatores decisivos da trajetoria de meio século
da empresa: a determinagdo e respeito pelo clien-
te, a retidio e seriedade nos negocios, a abnegagio
dos funcionarios, a integragio com seus concessi-
onarios e fornecedores e a sinergia com a comuni-
dade.

Este estilo de tra-
balhar e de conviver
marcou desde o inicio
e se 1ncorporou para
sempre a0 carater da
empresa em sua hist6-
ria de meio seculo. Fo1
a base sobre a qual se
desenvolveu a determi-
nagdo para levar adian-
te as convicgoes, a au-
dicia para enfrentar novos desafios, a busca insaci-
avel de tecnologias avangadas, e a consciéncia de
que sempre se pode fazer melhor.

O presidente das empresas Schneider Logemann,
Eduardo Logemann, lembra uma frase que sinteti-
za a dimenséo desse legado: "No idealismo e no
exemplo de Jorge Antonio Dahne Logemann esta 0
nosso compromisso com a qualidade e o futuro."

Jorge Antonio
Dahne
Logemann
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A FABRICA Il ESTA LOCALIZADA NUMA
AREA DE 800 MIL M®* com 62 MIL M?
DE AREA CONSTRUIDA ABRIGANDO O

PROCESSO DE FABRICACAO DE

COLHEITADEIRAS E PLANTADEIRAS. A

FABRICA Il ENTROU EM OPERACAO EM
1989 coM CAPACIDADE INICIAL DE

2.400 COLHEITADEIRAS/ANO.
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SLC 65-A, PRIMEIRA COLHEITADEIRA NACIONAL

Vitoriosa com a trilhadeira, a empresa se per-
guntava no comego dos anos 60 sobre o melhor
caminho a seguir no seu
crescimento. A evolu-
¢do mais logica parecia
ser a fabricagio dos mo-
tores estacionarios que
equipavam as trilha-
deiras, até entdo impor-
tados. A empresa pos-
sula na época uma ex-
celente fundi¢go, e sur-
giu, a0 natural, a ques-
tdo: por que nio fabricar também o motor? Afi-
nal, seria um novo produto que ja nasceria com
um mercado cativo: as proprias trilhadeiras SLC.

Nesta época, Arnoldo Schneider havia com-
prado uma colheitadeira usada John Deere. Meca-
nicos experimentados, Arnoldo e Arnaldo
Ullmann reformaram a maquina que acabou fa-
zendo grande sucesso na regido, a ponto de
Arnoldo ter recebido uma oferta de compra de
um agricultor da regido, equivalente a muitas ve-

A DECISAO DE FAZER A
COLHEITADEIRA, COMO TODAS
AS GRANDES DECISOES

DENTRO DA SCHNEIDER
LOGEMANN, FOI MUITO
AMADURECIDA.

zes o que havia pago. Desta experiéncia restou uma
certeza: eles poderiam fabricar uma maquina como

aquela. Antes de ser en-
tregue ao comprador, a
colheitadeira foi paraa
granja da empresa onde
demonstrou grande efi-
ciéncia. Jorge Loge-
mann e os outros soci-
os, entéo, perceberam
o entusiasmo dos
plantadores pelo equi-
pamento que era a tdo
sonhada forma do agricultor se assegurar de uma
colheita rapida e eficiente. A decisdo de fazer a
colheitadeira, como todas as grandes decises
dentro da Schneider Logemann, foi muito
amadurecida.

Jorge Logemann, depois de criado o consen-
so e todos 0s socios se manifestarem favoraveis, teve
o cuidado de conversar com um por um individu-
almente, para "ficar convencido de que estavam
todos convencidos".




A primeira colheitadeira do Brasil foi | ceuem linha durante uma década até ser substitui-
fabricada em Horizontina, RS, pelaSLC, e colheu | da pelos modelos 2000 e 2200. Em 1983, no langa-
pela primeira vez dia 5 de novembro de 1965. Foi | mento da colheitadeira modelo 6200, as maquinas
batizada de “65-A”, e se SLC passaram a ser
baseava na John Deere verdes, incorporando
55, uma das maquinas de o design, a tecnologia
maior prestigio da hist6- GANHARAM B e a cor das miquinas
ria da Deere & APERFEICOAMENTOS John Deere, e foi ado-
Company. A primeira AoV oSO D EN oSG R tado o logotipo atual,
65-A era uma maquina verde e amarelo. A
vermelha. A pintura do S R CAND O partir dai a SLC foi a
logotipo é reveladora dos empresa que apresen-
tempos herdicos de romintica improvisagio: foi | tou mais lnovagoes tecnologicas em seus produtos.
feita a mio na madrugada da vésperada apresenta- | Foi pioneira no langamento de motores Turbo, na
¢do, a partir de um desenho de Jorge Logemann. | transmissio Hydro-4 e no Posi-torq do c111ndro
O logotipo improvisado permaneceria como sim- | Em 1985 foram langadas as plantadeiras de preci-
bolo da SLC em diferenciadas versdes até 1972, | sdo, em 1987 a SLC 7200 Turbo e em 1993 uma
quando foi padronizado. O modelo seguinte 3 65- | novalinha de colheitadeiras com os atuais modelos
A foia SLC 1000, que teve enorme aceitagio no | 6300, 7300, 7500 e 7700. Permeando esta historia
mercado. A maioria dos operadores de colheita- | de avangos tecnicos, a SLC sempre manteve como
deiras do Brasil aprendeu a trabalhar numa 1000, | prioridade a assisténcia técnica aos clientes e estrei-
maquina fabricada a partir de 1969 que permane- | to envolvimento com seus Concessionarios.

A CADA ANO AS MAQUINAS

SLC JOHN DEERE 8700 Turbo, a maior colbeitadeira do mercado.




As mAQuINAS SLC COLHEM METADE DOS GRAOS DO BRASIL

@} pioneirismo da Schneider Logemann na

\_~ agricultura mecanizada
ra seus primeiros 50 anos em

com um feito marcante: as maquinas com a marca

SLC em atividade no
Pais colhem a metade
da safra brasileira de
grios. Essalideranga ja
cruzou as fronteiras: a
SLC tem mais de 50%
do mercado de colhei-
tadeiras exportadas do
Brasil. A SLC detém

mais de um tergo do

mercado interno de colheitadeiras. No ano do seu

cinqiientenario, a SLC esta
colheitadeiras do mercado
com o motor turbo John
Deere, 2 8500 e a 8700, ambas
com a marca SLC-JOHN
DEERE. E muitas coisas cer-
tamente estdo por Vir.

Além da exceléncia
tecnoldgica, garantida pela as-
sociagdo com a Deere &
Company, a SLC continua a
cultivar como filosofia em-
presarial a prioridade da as-
sisténcia técnica e a integragio
com o cliente. Esse compro-
misso tem contribuido mui-
to para a aceitagdo dos seus
produtos. Integrada a este
propdsito estd a Rede de
Concessionarios SLC com a
qual, em outro pioneirismo
no setor, esta interligada via
satélite, proporcionando co-
nexdo imediata e maior rapi-
dez no atendimento.

brasileira comemo-
14 de junho de 1995

A ASSOCIAGAO COM A JOHN
DEERE ACRESCENTOU UM ITEM
A MAIS AO PRESTIGIO QUE A

SLC JA TINHA NO MERCADO:

A GARANTIA DA MAIS AVANGADA

TECNOLOGIA DO MUNDO.

angando as maiores

JOHN DEERE,

Marcas dos produtos fabricados pela SLC.

A credibilidade e o prestigio dos produtos

da SLC levaram a empresa a estabelecer recordes

| histdricos de produgio e faturamento. Entre co-
| Iheitadeiras, plataformas de milho, plantadeiras,

foram produzidas
2.800 unidades de pro-
duto final, nimero ja-
mais atingido por ne-
nhuma fabrica do se-
tor em toda a Ameri-
ca Latina, o que lhe
garante o titulo de maior
fabricante desse mer-
cado. A SLC também

tem recebido importantes distingées de respeita-
dos orgéos da atividade empresarial brasileira. S

no ano de 1994 foram con-
quistados os titulos:

Mérito Top de Mar-
keting no Agribusiness, da
ADVB-RS pelo langamento
da nova linha de colheitadei-
ras (os modelos 6300, 7300,
7500 turbo e 7700 turbo);
Prémio Exceléncia Empresa-
rial, oferecido pela Funda-
¢do Getllio Vargas, do Rio
de Janeiro, pela quarta vez
consecutiva; Destaqne €
Méquinas para Colbeita, da
revista “A Granja”, pela
nonavez;e o Prémio Gerdan
Os Melhores da Terra, para
a colheitadeira SLC 7700
turbo. Este prémio tem um
valor muito especial, pois a
indicacfo partiu dos usuari-
OS € proprietarios que expe-
rmentaram o equipamento
desde o seu lancamento.




As EMPRESAS SCHNEIDER LOGEMANN

tualmente, as empresas controladas pela
holding Schneider Logemann S.A. congre-
gam atividades nas areas de industria e comércio,

agricultura e pecuariae
servigos. Na atividade
de agricultura e pecua-
ria, a Agropecuaria
Schneider Logemann
Ltda., constituida em 3
de junho de 1977, tem
obtido resultados ex-
pressivos na produgio,
produtividade e comer-
cializagfo de grios e se-
mentes qualificadas de
trigo, soja e milho. Em
1994/95, a produgio se
aproxima de 2 milhdes
de sacas. QOutra bem
sucedida diversificagio
do é a Comercial de
Maquinas Agricolas
Schneider Logemann
Ltda., que atua na ven-
da e assisténcia técnica
de equipamentos e
insumos agricolas.

No segmento de
prestago de servigos, 0
Banco Agroinvest S.A.
e a SLC Distribuidora
de Titulos e Valores
Mobiliarios Ltda. red-
nem as atividades fi-
nanceiras das empresas
Schneider Logemann,

[SCHNEIDER LOGEMANN S.A. |

NESTES 50 ANOS DE HISTORIA
MUITAS COISAS MUDARAM.
MAS MUITAS NAO MUDARAM:

TODAS AS EMPRESAS
MANTEM OS PRINCiPIOS E
VALORES DOS SEUS
FUNDADORES.

I SCHNEIDER LOGEMANN S.A.

Fundada em 14JUN4S
Holding

AGROPECUARIA

Constituida em 03JUN77

SLC S.A.

NOUSTRLA ¢ COMERCIO

Agropecudria
Constituida em 01DEZ78
Fabrica Colheitadeiras e Plantadeiras
e — e

|- BANCO Constituida em 20JULBS
A AGROINVEST S8.A.
—_—

Constituido em 01JULBT
Banco

Constituida em 22NOVS4

COMERCIAL

SCHNEIDER L LA NN
[ScHnsoes oo
Constituida em 14JULB4
Dsuinm:g; v-bmlg Concessionario SLC e Vaimet
B[ Funomvesa OURO VERDE
m des vesolies oA TUREST HOTEL Lecia
Constituida em 01JUNT3
Constituida em 15MAIG9 Hotelaria
Fundicio
MERCANTIL DE CEREAIS
E— | e
SCHNEIDER LOGEMANN _———
Errwms Ilmb;ilrm Investimentos

JUN.85

oferecendo linhas especiais de crédito,
destacadamente para clientes e distribuidores das
suas empresas. O Ouro Verde Turist Hotel S.A.

complementa a infra-
estrutura no setor de
servigos. No segmento
industrial destaca-se a
Fundimisa - Fundicio
Regional das Misses
S.A., no ramo de fun-
didos, com a produ-
¢do de ferro nodular,
ferro cinzento e ago.
A SLCS.A. Industria
e Comeércio, consti-
tuida em 1978, é for-
mada pela associagdo
da Schneider Loge-
mann e da Deere &
Company (compa-
nhia americana criada
em 1837, fabricante
dos produtos John
Deere e lider mundi-
al na produgdo, pes-
quisa e desenvolvi-
mento de equipamen-
tos para agricultura).
Esta associacio,
fruto da identidade de
principios e filosofia
das duas empresas,
coloca a SLC junto a
mais avangada tecno-
logia do mundo em
maquinas agricolas.




UMA EMPRESA CONSTRUIDA PELO
TRABALHO DE SUA GENTE

NESTES 50 ANOS, CONSTRUIMOS

UMA HISTORIA COM MUITO ORGULHO.

O dia 14 de junbo de 1995 ¢ um marco

para as empresas Schneider Logemann. Hd

exatamente meio século, alguns empreendedo-
res unidos por um mesmo ideal ini-
ciavam na pequena e distante Vila
Belo Horizonte uma bistoria empre-

sarial.
Agqueles pioneiros e desbrava-

dores por certo tinbam a convicgio
de que a pequena firma, criada para
levar adiante uma oficina, uma fer-
raria e um moinho, seria apenas o
inicio. Essa conviccdo fez com que construis-
sem o futuro num lugar indspito e desconbeci-
do.

Os continuadores cumpriram a sua par-
te de preservar o legado, e criar novas metas,
enfrentar novos desafios. Talvez seja este o tra-
co de cardter mais notdvel das empresas Schnei-
der Logemann: sua determinagio de enfren-
tar e vencer desafios, sempre mantendo fidel;-

Nassa handaira
@ a agriculiura

dade aos principios originais.

O passado ¢, para nds, um rico patri-
monio de ensinamentos. Com suas li¢ées, con-
quistamos um presente que nos or-
gulha, carregado de promessas de dias
ainda melhores, de mais trabalho e
mais conquistas.

Aos 50 anos, € indispensdvel
uma palavra de gratidio aos funcio-
ndrios, clientes, concessiondrios, for-
necedores e a comunidade de
Horizontina, que ajudaram a cons-
truir esta trajetoria de sucesso.

Nos anima a mesma obstinagio daque-
les pioneiros e desbravadores. Como eles, te-
mos a certeza de que, afinal, a caminhada ape-
nas estd comegando. SGo os primeiros 50 anos.
E o melbor da nossa histéria certamente ain-

da estd por acontecer.
Eduardo Silva Logemann
Presidente da Schneider Logemann
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0 ma p?sadb da feira: nelore padrao Sulk M.J. do Sab-id, com 1.075kg

Muito alem das expectativas

EXPOZEBU 95

Com recordes na comercializacdo e na participacio
de animais, a feira de Uberaba/MG expressou o bom

nquanto para muitos segmentos

produtivos a politica econdmica

do governo tem paralisado os ne-
gécios, para a pecudria seletiva ndo hd
recessdo. A 61" Exposi¢cdo Nacional de
Gado Zebu e 2" Internacional das Ragas
Zebuinas — realizada entre 25 de abril
e 10 de maio em Uberaba/MG — mos-
trou que a compra e venda de matrizes e
reprodutores € um dos melhores investi-
mentos da era do Real. Tanto que muitos
pecuaristas que ndo tém tradi¢do na se-
legdo de zebu estdo ingressando neste,

momento da pecudria

Ana Paula Damas

até entdo, fechado circulo de criadores.
Os 28 leildes realizados durante a fei-
ra arrecadaram R$ 7,8 milhGes, surpre-
endendo os organizadores que estimavam
um volume de negécios em torno de R$
6 milhdes. Em 95, a venda em dez par-
celas iguais animou os pecuaristas e
aqueceu os negdcios, que ficaram
78,91% maiores em relagéio ao ano pas-
sado, quando a comercializagdo foi feita
em seis parcelas corrigidas pela URV.
Em 94, a venda de 1.612 animais em
28 leildes rendeu R$ 4,5 milhdes, com

média de prego por cabega de R$ 3,8 mil.
J4 em 95, a média praticamente dobrou,
saltando para R$ 6,8 mil, com a comer-
cializagdo de 1.508 zebuinos de elite. A
exemplo do ano passado, o leildo “Noite
dos Campedes”, realizado em 29 de abril
rendeu os melhores negécios da feira. S6
que em 94, foram vendidos 42 animais,
por pouco mais de R$ 593 mil, enquanto
que em 95 as vendas fecharamem R$ 1,1
milhdo, 119% acima do ano anterior. A
média de prego por animal no remate foi
a maior da Expozebu: R$ 30,6 mil.
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Camargos, da ABCZ: forgas armadas no combate

Um dos fatores que explica a surpre-
endente valorizagdo do prego de animais
nos leildes da Expozebu € o fato de os
investimentos financeiros terem se tor-
nado menos atraentes com a estabiliza-
¢do da inflagdo, avalia o pecuarista Luiz
Humberto Borges, superintendente da
Nova fndia Genética. “A compra de um
reprodutor ou uma matriz de elite € um
investimento que se paga rapidamente e
permanece dando lucro por muitos anos”,
afirma.

Para o pecuarista e diretor-presiden-
te da Cianb — Tecnologia Agropecui-
ria, Manoel Carlos Barbosa, ao melho-
rar o nivel zootécnico dos animais, o cria-

a aftosa

dor recebe uma resposta positiva em ter-
mos de prego. “Animais de melhor qua-
lidade sdo mais valorizados”, acrescen-
ta. Além disso, Barbosa lembra que o
mercado estd aquecido e que h4 novos
criadores investindo na compra de repro-
dutores e matrizes.

A transferéncia de embrides vem se
firmando como uma técnica que permite
aprimorar a qualidade e garantir maiores
lucros. Um bom sinal disso, segundo Bar-
bosa, é o fato de a maioria dos animais
recordistas de prego em leildes serem
matrizes € ndo reprodutores, como era
comum até cerca de cinco anos atrds. O
5° Leildo Pecplan/Cianb de embrides

CAPA PONCHO

CAPA COM MANGA

\-

CAPA MORCEGO

cape

comercializou 65 prenhezes por R$ 463
mil, 97,3% acima dos valores do ano pas-
sado. A média de prego por prenhez fi-
cou em R$ 7 mil.

Menos internacional — Se no ano
passado, a grande novidade da Expoze-
bu foi o cardter internacional da feira —
com a participagio de 59 animais de 10
criatérios dos EUA, da Argentina e do
Paraguai —, em 95, a febre aftosa espan-
tou os pecuaristas estrangeiros. Apenas
seis animais tentaram garantir o sotaque
estrangeiro da Expozebu: um nelore da
Bolivia e cinco exemplares da raga brah-
man, dos EUA. E que os animais que
entram no Brasil ficam proibidos de vol-
tar para casa, para evitar o risco de con-
taminagZo da doenga.

Mas, para o presidente da Associagdo
Brasileira dos Criadores de Zebu
(ABCZ), Rémulo Kardel de Camargos,
0s pecuaristas tém pelo menos uma boa
razio para acreditar que este tormento
estd mais préximo do fim. Durante @
abertura oficial da mostra, em 29 de abril,
o presidente Fernando Henrique Cardo-
so discursou, prometendo que 0 governo
val combater a febre aftosa “com t
as forgas” e que o ministro da Agricultu-
ra, José Eduardo Andrade Vieira “tem
carta branca do presidente da Repiblica
para fazer o que é necessério, e para que
n6s possamos ousar mais um passo 1O
estabelecimento de uma pecuéria respel-
tada em nivel internacional”. [

_ Foram s6 palavras, mas que, na opl-
nido de Camargos, valeram muito. Ndo
hd recursos especificos nem programa de
trabalho definidos ainda, “mas um com-
promisso piiblico como este € muito sig-

Conheq::_;\, também, toda a
nossa linha de aventais,
macacoes e abrigos para motoqueiros.

Av. Farrapos, 2845
Fone: (051) 342-6388 - Fax: (051) 342-4714

CEP 90220-006 J

Porto Alegre - RS - Brasil
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nificativo, nds estamos atentos € vamos
cobrar”. Romulo Camargos sugeriu ao
presidente que utilizasse até as forgas
armadas no combate & doenga, cuja per-
sisténcia no pais ele caracterizou como
uma vergonha nacional, um atraso inad-
missivel que provoca prejuizos da ordem
de U$$ 280 milhdes ao ano. Em sua opi-
nido, a solugdo para acabar com a febre
aftosa seria a formalizagdo de parcerias
‘entre entidades de classe e governos para
criar progressivamente regides livres da
doenga.

Também na abertura oficial, o minis-
tro da Agricultura langou o Programa de
Produgdo do Novilho Precoce, que pre-
tende estabelecer incentivos fiscais para
estimular o rendimento da pecudéria de
corte. Foram assinadas portarias conten-
do normas de classificagdo de novilho
precoce e criando um fundo financeiro
de apoio para aplicagio destas regras,
além de um selo de qualidade, para in-
formar ao consumidor as caracteristicas
do produto oferecido. O programa esta-
beleceu a criagdo de um comité formado
por produtores, frigorificos e supermer-
cados, que se encarregardo de todos os
passos deste processo. De acordo com a
proposta, os animais que aos 24 meses
apresentarem 420 quilos de peso vivo
(machos) ou 360, no caso das fémeas,
terdo um selo de qualidade na embala-
gem. O ministro pretende, com o progra-
ma, elevar a média de desfrute da pecua-
ria brasileira dos atuais 16%, para 21%.

Pela produtividade — Os criadores
consolidaram uma fase da selegio do
zebu, definindo seus grupos étnicos. Nos
ltimos dez anos, “em fungdo da deman-

. _Nelore Nacional

Fonte: ABCZ

da do mercado, h4 maior preocupagio
com as questdes econdmicas”, afirma o
superintendente-técnico da ABCZ, Luis
Ant6nio Joshakian. Até entdo, segundo
ele, a criagdo de um animal morfologi-
camente perfeito e com bom desempe-
nho produtivo eram preocupagdes que ca-
minhavam juntas, “agora h4 mais énfase
para o desempenho econdmico no pro-
cesso de sele¢do”.

Nao houve alteragdes significativas
nos critérios de admissdo e julgamento
dos animais para esta 61* versdo da Ex-
pozebu. Mas, segundo o superintenden-
te, hd uma tendéncia para criar regula-
mentos diferenciados por raga, enfatizan-
do a proposta econdmica de cada uma.

O niimero de animais inscritos para
julgamento foi recorde este ano: 1.334,
contra 1.150 do ano passado. Deste to-
tal, 10% ndo compareceram e 6% foram

____ PRINCIPAIS LEILOES DA EXPOZEBU/95 j
N2de  Total de vendas Média/ Variagéo 94
yﬂome do evento gt (RS) e %) I

1. Noite dos 39 1.196.000,00 30.666,67  Positiva em
Campedes Nelore 119,7
2. Leilao Ranchos 56 728.400,00 13.007,14
- Tania (Equinos)

3. Chacara Navirai 31 664.000,00 21.419,35  Positiva em
Nelore 59,20
4, Leilao Elo da 35 574.500,00 16.414,29 Positiva em

. Raga (Nelors) 50,32
5. Leilao Noite do 37 547.500,00 14.797,30 Positiva em

100,81

aprovados nos testes de selegcdo — ava-
liagdo visual do padrdo racial, exame
androlégico, medidas de circunferéncia
escrotal para os machos e teste de pre-
nhez para as fémeas. 1.125 animais das
ragas nelore, gir, guzerd, indubrasil, ta-
bapui e brahman disputaram os prémios
de campedo em diversas categorias, en-
tre os dias 27 de abril e 3 de maio.

A raga nelore e sua variedade mocha
tiveram, a exemplo do ano passado, o
maior nimero de exemplares na Expo-
zebu. Em 94, foram 700 animais e neste
ano 762 — 57% do total de zebuinos ins-
critos inicialmente para participar da
mostra. O menor nimero de participan-
tes foi da raga brahman: dois exposito-
res trouxeram a Uberaba seis animais.

Negdcios — A presenga de 243,5 mil
pessoas garantiu 3 ABCZ uma arrecada-
¢do de R$ 809,5 mil durante os 15 dias

PRNT..cconmaonaennsa 76% min.
Ca0+Mgo........ 46% min.
INSOLUVEIS...... 8% max.

0 Calcario Mudador & um cormretivo de
solos com granulometria fina,
recomendado para plantio direto,
qualidade comprovada, rapidez no
carregamento e com a garantia de:
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da feira. Além disso, 1% dos R$ 7,8 mi-
Ihdes arrecadados com os leildes também
sdo revertidos para a entidade. Este ano,
7 mil metros quadrados, entre os 150 mil
que foram ao Parque Fernando Costa,
foram ocupados com 126 empresas do
setor agropecudrio. Centrais de insemi-
nagdo artificial, inddstrias de fertilizan-

tes de implementos para pecudria, entre
outras, marcaram presenga na Expozebu.
Segundo os organizadores da mostra, a
comercializagdo de produtos e prestagdo
de servigos, ndo s6 na 4rea do parque,
mas também em toda a cidade, movimen-
tou recursos da ordem de R$ 45 mil.
Nos iltimos anos, mais de 80% dos

pre encontramos
limitantes nos
produtos sanitd-
rios”, afirma o
médico veterind-
rio Gerardo Var- |
gas (foto), da .
Costa Rica, que presta assisténcia téc-
. nica em diversos criatérios de zebu em
seu pats. No caso da América Central
' e do México, ndo existem acordos co-
merciais ou protocolos sanitdrios di-
retos com o Brasil. “Todas as compras
sdo inspecionadas pelo governo nor-
te-americano, porque estes pafses sdo
Jfornecedores de carne para os EUA”,
informa.

Assim, para que seja realizada a
importagdo do Brasil, ou de outro pafs
aftdsico, técnicos do USDA tém que fa-
zer avaliagdo das condigdes sanitdri-
as das centrais de inseminagdo e trans-

feréncia de embrides no pafs de ori-

gem e, no caso de reprodutores em pé,
Astorga diz que a quarentena é feita
nos EUA.

Seguir esta regulamentagdo au-
menta tanto os custos da operagdo que
acaba inviabilizando a realizagdo dos
negdcios. Na Costa Rica, segundo ele,
o zebu predomina no rebanho, forma-
do por brahman, gir, guzerd e nelore.

“Maior utilizagdo de material ge-
nético do zebu brasileiro nos plantéis
da América seria fundamental para
que obtivéssemos maior produtivida-
de, mas as questdes sanitdrias e eco-
némicas impedem este acesso”, disse.
Para ele, s6 hd duas chances de se
mudar este quadro: ou o Brasil erra-
dica a febre aftosa, ou 0s governos
brasileiro e dos pafses da América

rga o comércio

o
=

W/ /H ZANAN

ina estabelecem acordos separada-
mente. Ele reconhece que sao hipdte- |
ses remotas, uma vez que levaria mui- |
tos anos para que o Brasil ficasse li- |
vre da moléstia e, por outro lado, os
EUA ndo cederiam facilmente este con- |
trole sanitdrio. Apenas o Paraguaiea
Boltvia tém acordos diretos como Bra-
sil, que facilitam estas operagoes en-
tre estes paises.

A inspegdo das operagoes de expor-
tagdo de material genético brasiletro, fei-
tapor técnicos do USDA, triplica os cus-
tos do negdcio, segundo o gerente co-
mercial da Pecplan Bradesco Insemina-
gdo Artificial, Mauro Mariano. “Dificil-
mente um pecuarista sozinho consegue
arcar com toda a despesa”, acrescenta.
Na maior parte dos casos, segundo ele,
as compras de material genético tém sido
Jeitas por grupos de criadores, o que pro-
Pporciona menores custos e maior agili-
dade para o negécio.

O pecuarista José Rubens de Carva-
lho, que € criador de brahman e nelore
nos EUA hd sete anos, confirma as difi-
culdades de comércio entre o Brasil e os
paises ndo-afissicos. “Os gastos com a
inspegdo dos técnicos do USDA, por con-
ta do importador, fazem com que uma
dose de sémen, que custa em torno de
US$ 12 no Brasil, chegue no seu destino
em médiapor US$ 30 a 35 e é em fungio
disso que o volume de negécios perma-
nece reduzido.”




Nelore domina, mas criadores de outras ragas
também buscam espago

registros geneal6gicos feitos pela ABCZ
sdo de animais da raga nelore e nelore
mocho. Estatisticas da entidade apontam
que, em 94, foram feitos 192,2 mil regis-
tros de nascimentos, sendo 75,7% daraga
nelore e 11,4% da mocha da raga. Em
segundo lugar, vem a raga tabapud, com
3,88% dos registros.

O fator que tornou o nelore predomi-
nante no rebanho zebuino do Brasil foi o
trabalho de sele¢do empreendido com
base em critérios econdmicos, privilegi-
ando a produtividade, e ndo o padrdo.
“Até a década de 50, a maior parte do
gado de corte brasileiro tinha sangue de
gir”, afirma o médico veterindrio Ivan
Ledic, diretor-técnico da Asssociagao
Brasileira dos Criadores de Gir Leiteiro.
“Mas os criadores de gir se preocuparam
demais com detalhes de caracterizagdo
racial, com aspectos de refinamento e
beleza. A raga foi perdendo espago para
o nelore porque seus selecionadores sdo
modernos e tém visdo empresarial”.

A alternativa para a sobrevivéncia do
gir tem sido a selecgdo de linhagens lei-
teiras. Experiéncias neste sentido come-
¢aram na década de 40 em Uberaba e pro-
porcionaram, hoje, a existéncia “da dni-
ca raga zebuina, adaptada as condigtes
tropicais, que apresenta grandes produ-
¢oes de leite”, afirma Ledic.

O uso de reprodutores da raga gir em
cruzamento com o gado europeu garante
rusticidade e mantém em alta a produ-
¢io de leite, segundo Flavio Lisboa Pe-
res, diretor da Fazenda Brasilia Agrope-

QM: o maior preco
individual
m garanhdo da raga quarto de
: milha roubou a cena na maior
| festa da pecudria zebuina do mundo.
“El Baron”, de nove anos, foi drre-
matado por R$ 116 mil, em 12 parce-
las de R$ 9,7 mil, pelo pecuarista Jai-
ro Andrade, de Goids. O vendedor foi
Virgtlio Arthur de Castro Cunha, de
Uberaba, durante o 5° Leildo Ranchos
Tania, em 2 de maio.
| Entre os zebuinos, a fémea “Corvina
da Terra Boa”, da raga nelore, foi o
animal de maior prego nos leildes da
exposigdo. A fémea foi vendida no lei-
ldo “Noite dos Campedes”, por José
Luiz Niemayer, da Fazenda Terra Boa,
de Guararapes/SP, ao prego de R$ 100

cudria, um dos principais criatdrios de gir
do pais, localizado em S3o Paulo dos
Ferros/MG. Segundo ele, hoje, no Brasil
as linhagens leiteiras estdo em expansdo
quantitativa e qualitativa, conseguindo
resultados nas médias de lactag@o. Peres
afirma que, gragas 2 realizagdo de testes
de progénie, que estdo sendo feitos pela
Embrapa hd 10 anos, € a um rigoroso
controle oficial de produgdo, o gir leitei-
10 esté despertando o interesse dos cria-
dores da América Latina, México, Esta-
dos Unidos e da Taildndia.

O Indubrasil, criado no pais a partir
do cruzamento entre gir, nelore e guze-
ré, € uma raga de corte e leite que se adap-
tou bem as condiges semi-4dridas do nor-
te de Minas Gerais e do Nordeste e estd
restrita a estas regides. Hoje, existem
apenas cerca de 7 mil animais registra-
dos em todo o pafs, em 163 criat6rios de
selegdo. O presidente da Associagdo Na-
cional de Criadores de Indubrasil, Ant6-

mil, a Fazenda Agua do Segredo, de Bau-
ri/SP. Outra fémea de destaque, foi Gai-
vota da Brastlia, gir PO (foto), vencedo-
ra do 17° Torneio Leiteiro, que integraa
programagdo oficial da Expozebu. De
propriedade da Fazenda Brasflia Agro-
pecudria, de Sdo Pedro dos Ferros/MG,
Gaivota produziu entre os dias 29 de
abril e I° de maio, 90,5 quilos de leite,
em duas ordenhas, com média de 30,8kg/
dia, apresentando um teor de gordura de
5,7%. Gaivota recebeu ainda o titulo de
melhor tibere do torneio leiteiro.

A camped mundial de produgdo de
leite da raga gir, C.A. Heureca, de oito
anos, também participou do Torneio Lei-
teiro da Exposigdo, mas ndo obteve pre-

nio Porto Neiva, que tem um rebanho de
selegdo de 200 animais na Fazenda La-
goa Preta, em Paracatu/MG, afirma que
a raga € ideal para empreendimentos de
pequeno e médio porte.

Em fungdo de suas caracteristicas, a
Indubrasil chamou a atengdo dos criado-
res da Taildndia. Entre 89 e 92, foram ex-
portados 3 mil reprodutores em pé, no
valor de US$ 15 milhdes, além de s€men
e mais de uma centena de prenhezes”,
informa Neiva, que participou das nego-
ciagdes. Ele explica que a pecudria na-
quele pafs é uma atividade mais de sub-
sisténcia, desenvolvida em minifiindios,
“e nestas condigdes o Indubrasil € ade-
quado”.

Outra raga criada no Brasil — o Taba-
pud — foi formada a partir de 1940, na
Fazenda Agua Milagrosa, em Tabapua/SP.
Geneticamente mochos, os animais desta
raga tém tido grande procura para utiliza-
¢do em cruzamentos industriais, com o
nelore, em substitui-
¢do ao gado europeu,
segundo o diretor da
Agua Milagrosa,
Paulo Henrique Ju-
lido de Camargo.
“Em regides de clima
quente, a receita tem
dado certo, uma vez
que o Tabapud € mais
resistente que o gado
europeu e mantém
um bom ganho de
peso”.

miagdo. Em controles oficiais, a matriz
produziu 9,9 mil kg de leite em regime
de duas ordenhas, para 365 dias de lac-
tagao.

Entre os 1.125 animais que partici-
param dos julgamentos este ano, o
exemplar mais pesado foi Sulk MJ do
Sabid, com 1.075kg. Da raga nelore,
Sulk pertence & Fazenda Sabid, de Ca-
pit6lio/MG, tem 42 meses e levou o ti-
tulo de campedo sénior da raga.

O segundo animal mais pesado
deste ano foi Numeral de Tab, da Fa-
zenda Agua Milagrosa, de Tabapud/
SP. Com 44 meses, Numeral foi o es-
colhido como o grande campedo da
raga de 95.
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Nos temos a
mais completa linha de
RACOES, CONCENTRADOS,
SUPER-CONCENTRADOS
e PREMIX (PURAMIX)

do mercado.

Algumas empresas fazem qualquer negécio para convencé-lo disso.
A Purina sé precisa assinar em baixo.

Purina

Contate uma de nossas Centrais de Atendimento e conhega os Programas Purina de Nutriggo.

ESCRITORIO CENTRAL: Av. Na¢des Unidas, 13797 - 182 andar - 04794-000 - Sdo Paulo - SP - Fone: (011) 536-3355
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encer a bai-
xa produti-
vidade €&

um dos maiores de-
safios da citricultu-
ra brasileira. Admi-
nistrar com eficién-
cia um laranjal é
conseguir o maxi-
mo de frutos por pé,
com O menor custo.
Para aumentar a
produgio, entretan-
to, € preciso estar
com toda a atengio
voltada para a saii-
de do pomar. Além
de brigar com ini-
Migos COmo Acaros,
insetos, doengas e
nematdides, a la-
ranja ainda enfren-
ta um grande pro-
blema: a competi-
¢do com plantas in-
vasoras.

Disputando as mesmas dreas com as
plantas citricas, as ervas acabam privan-
do-as da absorgdo satisfatéria de dgua e
nutrientes, fazendo com que caia a pro-
dutividade da laranjeira, além de inibir o
crescimento dos frutos. Trazem, ainda, o
risco de aumento populacional de pragas,
como a cochonilha, e da disseminagdo de
doengas, como o cancro-citrico, por se-
rem hospedeiras intermedidrias. H4 er-
vas daninhas que provocam, também, o
que se conhece nos meios cientificos por
alelopatia ou teletoxicidade: a invasora
desprende substéncias no solo que defor-
mam o sistema radicular da 4rvore co-
mercial, limitando sua fungdo absorven-
te.

Embora os prejuizos sejam grandes,
nem sempre o produtor percebe o que
estd acontecendo. “Diferentemente da
praga, onde o produtor vé o dano, as per-
das causadas pela planta daninha ndo sdo
manifestas”, explica Jilio Cezar Durigan,
professor-adjunto da disciplina de Ma-
tologia do Departamento de Defesa Fi-
tossanitdria da Faculdade de Ciéncias
Agrdrias e Veterindrias da Unesp, em Ja-
boticabal/SP. “O citricultor ndo d4 aten-
¢do porque ndo dispde, como a pesqui-
sa, de testemunhas que comprovem este

A concorréncia com as ervas daninhas pode levar
a queda de até 60% na producio do pomar comercial

José Renato de Almeida Prado

problema”, prossegue. Segundo o profes-
sor, em um pomar invadido por invaso-
ras chega a haver uma queda de produti-
vidade entre 40 a 60%. “O produtor ndo
temn consciéncia de que em uma 4rea onde
colhe, normalmente, 5 mil caixas, pode-
ria colher, tranqiiilamente, 7 mil, se rea-
lizasse um controle”, afirma.

Hostilidade — S@o muitas as espé-
cies de daninhas que se desenvolvem nos
pomares. Perenes ou anuais, algumas se
adaptam mais as condigdes de maior
sombreamento que o laranjal adulto ofe-
rece, outras crescem melhor na cultura
recém-instalada, a pleno sol.

Podem ser monocotiled6neas, de “fo-
lhas finas” , como a trapoeraba (Comme-
lina spp), a tiririca (Cyperus rotundus),
capim-colchdo (Digitaria horizontalis),
capim-pé-de-galinha (Eleusine indica),
capim-colonido (Panicum maximum), ca-
pim-marmelada (Brachiaria plantagi-
nea), capim-carrapicho (Cenchrus echi-
natus), capim-rabo-de-raposa (Setaria
spp), capim-arroz (Echinochloa spp) e
grama-seda (Cynodon dactylon). Ou as
dicotileddneas, de “folhas largas”, como

o picdo-preto (Bi-
dens pilosa), fa-
zendeiro (Galinso-
ga parviflora), ser-
ralha-mirim (Emi-
lia sonchifolia),
carrapicho-de-car-
neiro (Acanthos-
permum hyspi-
dum), beldroega
(Portulaca olera-
cea), guanxuma
». (Sida spp), apaga-
fogo (Alternanthe-
ra ficoidea), corda-
de-viola (Ipomoea
spp) € carurus
(Amaranthus spp).

Entre as plantas
de folhas finas, as
perenes como 0s
capins-colonido e
o brachiaria costu-
mam trazer muitos
problemas para os
citros, segundo o professor Durigan.
“Principalmente nos pomares instalados
onde havia pastagem formada com estas
plantas”, comenta o pesquisador.

Da enxada ao herbicida — Existem
vérios métodos para o controle das plan-
tas invasoras em citros. As préticas mais
utilizadas sdo a capina manual, com en-
xada, grade, rotativa, rogadeira; contro-
le biol6gico, ainda incipiente no Brasil;
€ o controle quimico com a aplicagdo de
herbicidas, considerado o meio mais ba-
rato e eficaz de todos eles. Jiilio Durigan
ressalta que todas as priticas apresentam
vantagens e desvantagens. A capina com
enxada, por exemplo, que precisa ser feita
trés vezes durante o periodo das dguas,
entre outubro a margo, ndo prejudica as
plantas, quando se tem o cuidado de ndo
bater o corte da ferramenta na base da
planta. Mas, em contrapartida, € um con-
trole de baixo rendimento operacional e
elevado custo.

Um homem capina cerca de 70 a 100
plantas por dia, enquanto poderia fazer o
controle em 800 plantas, com auxilio de
um pulverizador costal manual”, assegu-
ra. J4 um pulverizador tratorizado com
mangueiras e trés pessoas (operador e
dois aplicadores laterais) realiza a OEe-
ragdo em até 9 mil plantas por dia. *

o0 Pereira de Godo,

Fotos: Déci

A GRANJA - 51



Quadro 1 - Herbicidas recomendados para a citricultura,
com as respectivas dosagens do produto comercial e o tipo de aplicagéo

gm.m-m{o-Sm*lﬂ}
pomares adullos (mais de 3 anos de idede)

aplicagdo com barra lateral, nas linhas da
cultura pode ser feita apenas com o ope-
rador e também apresenta rendimento
operacional bastante amplo”, destaca. “O
custo da aplicagdo de herbicidas de pré-
emergéncia, no solo, representa entre 40
a 50% do custo da capina manual”, com-
para Durigan. “E o custo de herbicidas
aplicados em pés-emergéncia sobre as
plantas, chega a 80% do valor que se
gastaria com a enxada”, complementa.
O controle mecénico, com a grade,
também n3o € muito recomendado por
Durigan. Segundo ele, promove acentua-
do corte de raizes e aumenta a erosdo e a
dissemina¢do de plantas daninhas com
reprodugdo vegetativa em época chuvo-
sa. Além disso, s3o necessdrias capinas
complementares entre as plantas. “Outro
problema € a utilizagdo consecutiva da
grade por vdérias vezes ao ano, fazendo
com que as plantas venham a dispender
constantemente grande parte de sua ener-
gia para a reposigdo de raizes”, avalia.
H4, ainda, o inconveniente da poeira que
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15- 30
10- 60
30- 60
2,0- 3,0
8,0-100
20-307
3,0-8,0
2,0-4,00u3,060
2,0-500u3,070
2,0-5,0 0u 3,0-8,0
1,5-250u2,04,0
3,0- 60
3,0-5,0 0u 6,0-10,0

se levanta com a gradagem, quando feita
na época da seca, que pode prejudicar a
agdo de alguns fungos que atacam natu-
ralmente algumas cochonilhas. Também
h4 quem combata as plantas daninhas
com o auxilio de rogadeira, rasteiras, que
continuam a competir. “E preciso espe-
rar as plantas daninhas atingirem um cer-
to tamanho; além disso, s3o necessirias

vérias repeti¢oes durante o periodo do
seu crescimento vegetativo”, diz ele.

Inimigos naturais — O controle bio-
l6gico, que sempre foi visto como uma
prética quase impossivel para eliminar as
daninhas em citros, j4 ndo € mais ficgdo
cientifica. Embora nio sendo utilizado no
Brasil, encontra, aos poucos, um bom
nimero de adeptos nos Estados Unidos.
Segundo Jilio Durigan, muitas empresas
que trabalham com produtos quimicos j&
sentem a preocupagdo mundial que exis-
te em relagdo A questdo ambiental e in-
vestem na pesquisa do que se convencio-
nou chamar de bioerbicida.

O controle biolégico, conforme o pro-
fessor, tem um futuro promissor, especi-
almente se elaborado com microorganis-
mos que sejam inimigos naturais da plan-
ta invasora. “Com a pulverizagio destes
bioerbicidas misturados na 4gua, a agdo
dos microorganismos se d4 como se fos-
se uma doenga sobre a planta daninha”,
explica. Contudo, observa Durigan, es-
tes produtos t€ém um controle muito es-
pecifico sobre determinada espécie, nio
afetando as outras existentes no local.
“Com o tempo, talvez se desenvolvam
diversos produtos bioerbicidas que pos-
sam ser aplicados misturados, aumentan-
do aeficiéncia do controle”, prevé. O que
estd faltando € a conscientizagio de sua
necessidade e a aplicag@o dos recursos
por parte dos 6rgdos governamentais e
privados para que alcancemos este est4-
glo” !

Controle quimico — As pesquisas
sobre a competig¢do de plantas daninhas
na citricultura mostram, invariavelmen-
te, que a aplicagdo de herbicidas é a ma-
neira mais eficaz para controlar as inva-
soras. Os herbicidas dividem-se em dois
grupos distintos: o primeiro engloba
aqueles que sdo aplicados no solo com o
objetivo de inibir a germinagdo das da-
ninhas, em pré-emergéncia ou resi-p
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embalagem.

Rimula Super MV
agora tem uma nova
embalagem em pléstico,
projetada para garantir
maior seguranga e
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de tornar mais pratico
0 manuseio.

Rimula Super MV foi pesqui-
sado e testado em 13 laboratérios
no mundo inteiro.

E para provar a sua qualidade e
tecnologia na pratica, rodou em
estradas brasileiras 25.127 km sem
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Rimula Super MV mantém o
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um super 6leo.

Vocé confia, a Shell excede.




formacio da cobertu-

Quadro 2 - Comparacéo percentual de custos das diferentes
opgoes de controle das plantas daninhas

ra morta”, acrescen-
ta. “No entanto, exi-
ge conhecimento por

\ Tipo de controle .

Em USY/
planta

parte do aplicador”,
arremata.

% om relagio I
& caplna

a) Herbicida residual isolado
opgéo 1
(Ex.: diuron a 3 kg/ha p.c.)
aplicado 1 vez

b) Herbicida residual isolado
opgéo 2
(Ex.: oxyfluorfen a 3 Uha do p.c.)
aplicado 1 vez

c) Herbicida residual + contato
(Ex.: diuron + paraquat 3 kg/ha p.c.
+ Uha p.c)
aplicado 1 vez

d) Herbicida de contato isolado
opgao 1
(Ex.: paraquat a 1,5 /ha p.c.)
aplicado 3 vezes

e) Herbicida sistémico isolado

opgao 2
(Ex.: glifosate a 1,5 l/ha p.c.)
aplicado 3 vezes
f) Capina manual com enxada
aplicada 3 vezes

p-c. = produto comercial

duais, que mantém o solo limpo por um
certo periodo; no segundo grupo perten-
cem os produtos que sdo aplicados sobre
as plantas j4 nascidas, em pés-emergén-
cia, com agdo localizada na parte aérea,
ou sistémicos, com atuagdo distante dos
locais de absorg¢éo. A

Os produtos tém grande rendimento
operacional pelo fato de serem aplicados
com mdquinas préprias e os custos se-
rem menores. “Os herbicidas tém gran-
de penetragdo, mesmo em 4reas inaces-
siveis, sem causar danos as culturas, des-
de que aplicados racionalmente”, asse-
gura o professor. “Pode-se também, com
este método, evitar a erosdo através da

Ainda, conforme
Durigan, uma prética
que costuma produ-
zir o efeito desejado
pelos citricultores € a
integragdo dos méto-
dos de controle.
“Uma recomendagio
que resolve o proble-
ma da competigdo,
sem resultar em ero-
sdo, € a aplicagdo de
herbicidas residuais
ou misturas de resi-
duais nas faixas para-
lelas & linha, com
complementagdo do
controle por meio de
rogadeiras na entrelinha”, ensina. Para os
pomares novos, a indicagdo do pesqui-
sador € que se promova o controle com
herbicidas em pré ou pés-emergéncia na
linha e o plantio de uma leguminosa, que
pode ser a soja ou um adubo verde (guan-
du, lab-lab ou crotaldria) na entrelinha.

Adequacgdes — Para trabalhar no
controle quimico com racionalizagdo é
necessério que o citricultor saiba quan-
do se deve e pode aplicar uma mistura
ou produtos isolados.

Pode-se obter bons resultados com a
aplicagdo de um herbicida residual em
solo ni e, desde que se lhe adicione um
surfatante correto, serd possivel contro-

lar até as plantas daninhas jovens, com
até 8cm de altura. A Wnica exigéncia,
neste caso, é a molhagem completa das
plintulas.

Em plantas com até 30cm, € necessé-
rio adicionar um herbicida em pés-emer-
géncia, por causa de seu estigio mais
avangado, bem como um residual, que,
por sua vez, evitard a germinagdo de no-
vas plantas. A indicagdo do professor
Durigan £ a aplicagfo de um volume de
400 litros de calda por hectare, para que
as plantas sejam bem molhadas e o li-
quido atinja o solo em quantidade sufi-
ciente para a agio do herbicida residual.

Se as invasoras estiverem com mais
de 30cm de altura, a aplicagio s6 deve
envolver os herbicidas de p6s-emergén-
cia, com a adigdo de surfactantes. “A
massa vegetal estard grande e reterd a
maior parte do produto aplicado, de for-
ma que a mistura de um herbicida resi-
dual ndo € aconselh4vel”, comenta Du-
rigan. “Funciona como uma capina qui-
mica, com a vantagem da formagdo de
uma cobertura morta, que mantém a umj-
dade do solo por mais tempo, diminui os
efeitos da geada e se incorpora ao solo,
segurando a erosdo em dreas de declivi-
dade”, declara o pesquisador.

Equipamentos — O controle quimi-
co de plantas daninhas pode ser feito com
diversos mecanismos, dependendo da
disponibilidade financeira do citricultor
e do problema que precisa ser enfrenta-
do. O pulverizador costal manual, entre
os virios equipamentos, € utilizado para
aplicagdo em “jato dirigido”, parawelimi-
nar as ervas daninhas nas “coroas” das
plantas. A capacidade do tanque normal-

Tome nota:

sal ema - SAL BOIADEIRO - SAL GENUIND MOSSORO

A AZEVEDO, BENTO, que h& 140 anos se destaca pela qualidade
do sal que beneficia e distribui, coloca a disposi¢do dos seus clien-
tes mais um enderéco, criando condicdes de atender de forma efi-
caz os estados de Santa Catarina, Parand e Mato Grosso do Sul.

BREEVIEIDO, BERN T SJH. L.

COMERCIO E INDUSTREA

Av. Marginal, 1128 - Jardim Santa Rosa
CEP: 83221-500 - PARANAGUA - PR
Fone: (041) 422.0682 - Fax: (041) 422.0289 - Telex: 414324
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TECNOLOGIA NA
INDUSTRIALIZACAO
DE POSTES
DE MADEIRA

E o que a ICOTEMA emprega no
tratamento da madeira do eucalipto
para postes e mourdes com todas

as dimensoes e padroes.
Consulte-nos

Durigan: prejuizo despercebido

icctema

mente varia entre 15 a 20 litros, com uma INDUSTRIA E COMERCIO DE TRATAMENTO DE MADEIRAS LTDA.

pressdo durante a aplicagdo variando en- Matriz - Av. Eng® Gianni Palanga, 191 - Itu - Sdo Paulo

tre 30 a 40 libras por polegadas quadra- Telex 11 79815 - Fax: (011) 783-0269 - Tel. (011) 409-2611
das. Em pomares citricos adultos, uma Escritério - Sdo Paulo - SP - Tel. (011) 826-5188
pessoa consegue tratar cerca de 600 a 800

plantas por dia.

Muito indicada é a barra lateral aco-
plada ao trator. O tipo de bico mais co-
mum no sistema de barra padrdo € o do
jato plano (leque) 110.03 e em nimero
de sete. Com uma vas3o média de 1,1 li-
tro/minuto/bico a uma pressdo de 40 li-
bras por polegadas quadradas, a vasdo
total da barra € de 7,7 litros por minuto,
representando um consumo ao redor de
600 litros por hectares de calda. Pode ser
utilizada em aplicagdes de pré e p6s-
emergéncia, a uma altura varidvel de 0,20
a 0,35 metros e tem protegdo lateral para

que as gotas pulverizadas n3o atinjam as W .DaS 8:30as20:30

folhas da base da planta. Tem capacida-
de de tratar cerca de 2 mil a 3 mil plantas - DISQUE
por horas de trabalho.

O mais importante, em qualquer tipo
de aplicagdo, € que se conhega o com-
portamento do herbicida no solo e na

planta, para que ndo ocorram interferén-

cias maléficas por causa de seu uso con- ENTRE EM CONTATO

tinuo. Por isso, frisa Durigan, as miqui- COM A GENTE

nas precisam ser adequadamente calibra- A o .

das, para que as doses sejam aplicadas Vocé tem diividas Agrlcultyra?
de forma correta. “O herbicida, ao con- sobre sua P ; : Exposicoes?
trério do que ocorre com os inseticidas e assinatura?  perEEEET E T

fungicidas, nio admite erros de dosa- G AN BN AW W A Alguma
gem”, garante. “Se o citricultor aplic4-lo Quer saber ,al_gg, su gegtéo?
em uma dose maior, 0s erros aparecerdo sobre pecuaria’?

em doses menorenko erd o connce | | LIGUE PARA A GRANJA E TENHA A SUA RESPOSTA

desejado das invasoras.” Fl
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CONFINAMENTO

\

Estratégias para a entressafra

Aqui, técnicas para
tirar proveito, com
eficiéncia, dos
recursos disponiveis no
periodo seco

Sylvio Lazzarini Neto
Sérgio Giovanetti Lazzarini

4 se foi o tempo em que, na seca,

o gado perdia quase duas arrobas,

tornando-se o popular “voltado”,
qgue nada mais é do que um vaivém in-
terminével dos animais. Este passeio one-
rava demasiadamente os custos de pro-
dugdo do pecuarista, alongava a idade de
abate, reduzia o giro do capital aplicado
na fazenda e impossibilitava a venda in-
tegral dos animais terminados a pasto na
entressafra.

Vender na entressafra, na maioria das
vezes, significa obter maiores pregos.
Mas, para que eles sejam efetivamente
alcangados, € preciso definir um sistema
de produgdo que torne vidvel esta estra-
tégia. Evidentemente, para vender na en-
tressafra, € preciso romper os entraves do
periodo seco, 0 que acaba gerando maio-
res custos de produgdo.

Um sistema muito difundido a partir
da década de 80, e que vem crescendo a
cada ano, € o confinamento. Por ele, o
pastejo € “zero”; ou seja, os animais sd0
alimentados exclusivamente em cochos,
sendo a dieta composta por uma fragdo
volumosa ou fibrosa (silagens, cana-de-
agicar etc) e uma fragdo mais energéti-
ca, denominada concentrado (contendo
gréos, farelo e minerais).

Ocorre que o confinamento apresen-
ta custos e riscos muito elevados, € estes
problemas, no Brasil, ndo sdo compen-
sados pela valorizagdo de carcagas de
qualidade. Como se sabe, animais termi-
nados em confinamento sdo mais jovens
¢ apresentam maior probabilidade de
marmorizagdo da carcaga (gordura intra-
muscular), 0 que torna a carne mais sa-

borosa e macia.
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E como ainda ndo existe uma diferen-
ciagdo de carcagas, o confinamento aca-
ba se tornando estritamente uma ativida-
de de compra de animais magros na sa-
fra (e, portanto, de pregos mais baixos),
para venda posterior na entressafra. Os
lucros acabam vindo exclusivamente des-
ta operagdo, 0 que aumenta sobremanei-
ra os riscos da atividade. Em vista disso,
temos recomendado a associagdo do con-
finamento na seca com a recria de garro-
tes no periodo das dguas, o que tende a
diminuir os riscos.

Tentando resolver o problema dos
custos elevados do confinamento, acabou
surgindo o semiconfinamento, que nada
mais € do que o fornecimento de concen-
trados (e, em alguns casos, de volumo-
$0s) em pastos macegados.

Contudo, apesar dos menores dispén-

dios financeiros para conduzir este sis-
tema, € preciso entender que o ganho de
peso didrio dos animais € reduzido e, em
alguns casos, nio resolve o problema do
pecuarista, em fungio da diminuig#o das
receitas.

Na verdade, o semiconfinamento é
uma prética mais vers4til de alimentagdo
na entressafra, que deve ser utilizada
sempre que, a médio prazo (trés a quatro
n_leses), o mercado sinalizar altas expres-
sivas da arroba do boi. Além do mais,
exige menor qualificagio de miio-de-obra
€ cuidados gerenciais, quando compara-
do ao confinamento, que € um sistema
de elevada complexidade gerencial. No
Quadro 1, apresentamos resultados de
lotes semiconfinados no Brasil.

Contudo, as tecnologias de produgio
pecudria tém crescido grandemente na

Foto: A Granja



Fonte: SDF Consultores Assoclados

drea de suplementagdo mineral enrique-
cida com elementos protéicos. Trata-se
de técnica de baixissimo custo e de gran-
de aplicabilidade para exploragdes con-
duzidas a pasto. Entretanto, devem, obri-
gatoriamente, ser utilizadas em associa-
¢bes com a técnica de pastejo diferido
ou vedagdo de pastagens.

A vedagdo de pastos visa manejar o
pastejo de tal forma que o excedente de
produgio do periodo das dguas seja trans-
ferido para o perfodo seco do ano. Esta
sobra de pasto, conhecida por macega,
ir4 apresentar valor nutritivo muito bai-
X0 e, portanto, tornam-se necessérias prd-
ticas para contornar este problema.

Em primeiro lugar, devem ser utili-
zadas, para vedagdo, forrageiras que per-
dem mais lentamente o seu valor nutriti-
vo ao longo do tempo. As espécies mais
usadas tém sido a Brachiaria decumbens
e o braquiardo (Brachiaria brizantha).
Em segundo lugar, devem ser reservadas,
para vedagdo, dreas mais férteis da pro-
priedade, 0 que garante maior produtivi-
dade e qualidade do capim.

Finalmente, o produtor deve langar da
mineralizagdo estratégica na entressafra
rodutos que auxiliem na digestdo da

;agega, melhorando o ganho de peso dos

animais. .

A uréia, misturada ao sal mineral e
fornecida no periodo seco, € muito til
para segurar ou até mesmo promover

ganho de peso em
animais adultos.
A efic4cia desta
técnica pode ser
incrementada co-
locando-se os co-
chos de sal mais
préximos das
aguadas, o que
tende a aumentar
o consumo do
produto. Contu-
do, torna-se obri-
gatdrio cobrir os
cochos e furi-los
pelos lados, para

evitar aciimulo de 4gua, j4 que a uréia,
em niveis elevados, é txica aos animais.
J4 para animais jovens, em crescimento,
niveis elevados de uréia ndo sdo deseji-

veis.

Torna-se necessirio, entdo, substituir
parte da uréia do sal por proteina verda-
deira (oriunda, por exemplo, dos farelos
de soja e algodido). Estes produtos sdo co-
nhecidos por concentrados protéicos-mi-
nerais, cujo consumo € cerca de cinco ve-
zes superior ao do sal mineral convencio-
nal, resultando em melhores desempe-

nhos.

No Quadro 2, apresentamos os resul-

tados obtidos a
campo de alguns
pecuaristas tecni-
ficados, que se
valeram das reco-
mendagdes ante-
riormente descri-
tas.
Como se pode
observar, os ani-
mais, na seca,
chegam a ganhar
até 270 gramas/
cabega/dia.
Contudo, €
importante frisar:
sem a existéncia
de macega (“feno
em pé”), a suple-

mentagdo estratégica perde sua eficicia.
Mas como proceder & vedagdo dos pas-
tos?

O método mais simples € o subpaste-
jo, no periodo das dguas, dos pastos de
Brachiaria decurnbens e braquiardo, dei-
xando sobrar massa vegetal para o peri-
odo seco, quando estas forrageiras serdo
pastejadas com maior intensidade.

No verfio, devem ser utilizadas mais
intensivamente outras pastagens, como
colonido, andropégon etc. Para tanto,
estabelece-se uma determinada lotagido
média na propriedade, a partir de amos-
tragem prévia dos pastos, o que faz com
que a sobra.do periodo das 4dguas seja
transferida para a seca, possibilitando o
uso da mineralizagdo estratégica.

De todo e qualquer modo, o uso de
priticas para venda na entressafra € be-
néfica para todos os setores do sistema
agroindustrial da came. Os produtores
auferem maiores lucros com sua ativida-
de, os frigorificos obt€m maior regulari-
dade no fornecimento de carcagas e os
consumidores siio beneficiados com car-
nes de maior qualidade, o ano todo. Ou
seja, uma pecudria verdadeiramente mo-
dermna, buscando, acima de tudo, eficién-
cia de produgio e elevada qualidade de
seus produtos. E&




Probidticos, inoculantes &

A revolugio
biotecnoldgica que
chega a pecudria
estd melhorando, cada
vez mais, a dieta
bovina.

Os microorganismos
adicionados a silagem
otimizam o padrdo

alimentar dos animais e

permitem alargar
a gama de forrageiras
para uso no cocho

NUTRICAO ANIMAL

Prof. dr. Paulo R. F. Miihlbach-UFRGS
M¢édico veterindrio Jorge Berto-Unijuf

mercado de insumos agropecud-
Tios apresenta, atualmente, uma
oferta crescente de produtos de

origem microbiana, tais como probi6ti-
cos, inoculantes, leveduras, enzimas etc.
Estes produtos, como também os antibi-
éticos, certas vitaminas e aminoécidos,
sdo derivados da moderna biotecnologia,
ciéncia que hoje estd em grande evidén-

cia.

cia. Na verdade, 2
humanidade se utili-
za empiricamente da
| biotecnologia ja hd
| milhares de anos, nO
preparo do pao, cer-
veja, vinho e na
transformagio do
leite em queijos €
iogurtes, apenas
para citar alguns
exemplos.

Os probidticos
- — A palavra probi-
6tico € derivada do
grego “probios” (2
favor da vida) e sur-
| giu hé cerca de 20
anos. Hoje, no en-
tanto, este termo
vem sendo preterido
em favor de designa-
¢des como “biorre-
gulador” ou “produ-
to microbial de ad-
ministragdo direta”
(direct fed microbi-
| al). E que também
outros aditivos,
como certos antibi6-
ticos e quimioterdpicos visam primordi-
almente a saide animal e um produto de
origem animal econdmico e seguro para
o consumidor.

No sentido amplo, estes biommegulado-
res compoem-se de microorganismos como
bactérias e leveduras, vivas ou inativadas,
com ou sem o meio de cultura, metabdli-
tos, esporos ou enzimas produzidas.

Dectomax’ Maaaaais protecao por dentro.

O amplo espectro de Dectomax® garante um controle maaaais eficiente e
por maaaais tempo dos parasitas internos do seu rebanho. Vermes
gastrintestinais e pulmonares néo tém vez com a protecéo de Dectomax®



QUADRO 1 - EFEITOS POSSIVEIS DOS
ADITIVOS BIOLOGICOS
NA FERMENTACAO DE SILAGENS

cimento e conversio
alimentar, além de
aumentar a mortalida-
de no plantel.

Assim, o forneci-

de 4cidos, maiores perdas de

dos acidos, menores perdas

FASES DA FERMENT. AQAO mento estratégico de

Sem aditivo Com aditivo lactobacilos na forma

FASE 1 (INICIAL) ativa, através da dosi-
Baixa concentragdo de lactobacilos Alta concentragdo de lactobacilos ficagdo direta ou sua
hgrmlon;‘bemattiv?m;;l olg\(ado homofermentativos, reduzido nimero | adig#o ao alimento ou
nimero de l9srr\“e:,s ae%b?:: e g:reﬁgl':smbactéﬂase microorganismos égu_a, rgstabele_ce 0
e GrAnsioho) equilibrio da micro-
Lenta redugdo das enterobactérias, Répida redugio das enterobactérias, ﬂox:a mtcslac i)::;iﬁ-
lento desenvolvimento dos répida proliferago dos lactobacilos céciados ! to oS
lactobacilos (acidificagZo lenta) (acidificagio rapida) pode ser incrementa-
FASE 3 (FERMENTAGAO PRINCIPAL) da em combinagdo
Acido ldtico abaixo de 60% do fotal | Acido lético acima de 60% dototal | COM @ agdo de dcidos

orgénicos, enzimas e

saervia e Ms leveduras, seguindo-
FASE 4 (pH FINAL) se corretamente as re-
pH final insuficiente, possivel reversdo | pH final adequado, fermentago comendagdes dos fa-
da fermentagéo por clostridios, estabilizada, preservagdio de bricantes de produtos
produgao de &cido butirico e aménia, | Nutrientes Of 1! P

grandes perdas de nutrientes id6neos. )

S URGEN Os registros sobre
Odor desagradével, Odor aoaddval os efeitos dos lactoba-
baixa palatabilidade, boa palatabilidade, cilos datam de 1903.
menor valor nutritivo bom valor nutritivo Nesse ano, o pesqui-

J4 no sentido restrito, o probiético
cldssico refere-se a cepas especificas de
formas vivas de lactobacilos, como Lac-
tobacillus spp, Streptococcus spp e Bifi-
dobacterium spp. Estes lactobacilos sdo
habitantes naturais do intestino e das
mucosas dos animais de sangue quente,
onde exercem fungdes de grande impor-
tincia na preservagdo da satde geral do
individuo. Sdo, portanto, microorganis-
mos benéficos, pois evitam a prolifera-
¢do de bactérias potencialmente patogé-
nicas (ex: Eschgrichia coli, Salmonella
spp) que, principalmente nas variadas
situagdes de es_trés (nascimento, desma-
ma, troca de alimentagdo etc), tende a se
instalar nos intestinos. Estes microorga-
nismos patogénicos produzem toxinas,
competem POI nutrientes e causam as
diarréias, principalmente nos animais jo-
vens, com graves prejuizos para o cres-

sador Metchnikoff as-
sociou a longevidade dos camponeses
biilgaros ao consumo de grandes quanti-
dades de leite fermentado por organis-
mos com o Lactobacillus acidophilus.

De um modo geral, os probiéticos ndo
deveriam ser considerados promotores de
crescimento, mas, antes, reguladores da
flora intestinal. Existem, todavia, resul-
tados de ensaios com animais em cresci-
mento onde o efeito de probiéticos foi
similar ao de promotores de crescimento
ou antibiéticos.

A resposta mais evidente ao empre-
go destes biorreguladores se manifesta
nas situagdes em que hé necessidade de
restabelecer o equilibrio da flora intesti-
nal, como € o caso subseqiiente a qual-
quer antibioticoterapia ou, preventiva-
mente, quando as condigdes ambientais
e de manejo geral ndo forem adequadas.

Inoculantes para silagens —Os lac-

tobacilos sdo fundamentais, também, na
preservagdo de forragens através da en-
silagem. No silo, deseja-se uma rdpida e
eficiente fermentagdo lictica, o que nem
sempre € alcangado, pois o processo fer-
mentativo depende do tipo de forragem.

Nas exploragdes leiteiras de média e
alta produtividade, a silagem de milho

.passa a ser o principal alimento volumo-

s0 ao longo do ano e ndo apenas nos pe-
rfodos de entressafra. Isto se deve s suas
caracteristicas de elevado rendimento por
hectare, valor nutritivo conhecido, poten-
cial genético, teor adequado de umida-
de, homogeneidade e facilidade na dis-
tribuigio ¢ mistura com outros ingredi-
entes da dieta. Além do milho, uma planta
teoricamente f4cil de ser ensilada, au-
menta o emprego de outras culturas para
ensilagem, como aveia, alfafa, pastagens
de azevém com trevos e de capineiras de
gramfneas tropicais, como capim-elefan-
te

Fatores que afetam a ensilagem —
Além das caracteristicas intrinsecas de
cada forrageira, da tecnologia aplicada e
das condi¢des de tempo, o processo de
fermentagdo no silo depende, fundamen-
talmente, da rdpida anaerobiose e do
abaixamento do pH e/ou do aumento da
pressdo osmética pelo emurchecimento
(pré-secagem) da massa ensilada. Apés
o corte da forragem, células ainda vivas
da planta respiram, consumindo oxigé-
nio. Essa respiragdo celular oxida nutri-
entes prontamente assimildveis (agica-
res), produzindo géds carbdnico, 4gua e
calor, o que resulta em certas perdas de
matéria seca e energia. Contudo, se isto
OCOITEr Na massa em compactago no silo
h4 até um aspecto positivo, pois a remo-
¢30 do oxigénio contribui para a anaero-
biose. Entretanto, toda a aeragdo decor-
rente da demora no enchimento do silo
deve ser evitada ao méximo, pois pro-
longa a fase respiratéria e promove a agio
de microorganismos aerébios (bactérias,
leveduras, fungos), consumindo mais nu-
trientes, elevando a temperatura e levan-

Dectomax® Maaaaaaaais protecao por fora.

Os parasitas externos, como carrapatos, bernes, bicheiras e
moscas-do-chifre*, n&o véo mais ameagar a saude do seu rebanho.
Dectomax® controla com maaaais economia os inimigos internos e
externos do seu rebanho para vocé ganhar maaaaais em mence temMpo.
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do ao esquentamento da massa ensilada,
o que se verifica quando da abertura do
silo.
Além da anaerobiose, a acidificagdo
répida (abaixamento de pH) também é
importante na ensilagem, porque reduz
a protedlise (degradag@o da proteina) e
diminui as perdas de matéria seca e ener-
gia. A alimentagio de vacas de alta pro-
dugdo leiteira requer o fornecimento de
proteina menos degraddvel no rimen.
Assim, deseja-se evitar que silagens de
plantas forrageiras de maior teor protéi-
co (como alfafa, trevos e gramineas com
forte adubagéib nitrogenada) apresentem
altos teores de nitrogénio amoniacal, que
é o produto final da protedlise. A amé-
nia também € prejudicial por alcalinizar
o meio (elevando o pH). O répido abai-
xamento do pH no silo diminui a agdo de
enzimas da planta (proteases) causado-
ras da protedlise.

Efeitos do emurchecimento (pré-
secagem) — A desidratagdo parcial da
forragem verde, elevando seu teor de ma-
téria seca acima de 25%, resulta numa
série de vantagens na ensilagem. Em pri-
meiro lugar, suprime-se a produgéo de re-
siduos liquidos, evitando a perda dos nu-
trientes mais soldveis. Em segundo lu-
gar, acaba-se com os problemas de po-
luigdo ambiental. Em terceiro lugar, o
aumento da pressdo osmética, decorren-
te da concentragdo de nutrientes no meio,
evita a multiplicagiio das bactérias clos-
tridicas, maiores causadoras das fermen-
tagdes indesejdveis (silagem com eleva-
dos teores de dcido butirico e amonia).
Com a pré-secagem, a fermentagéo res-
tringe-se como um todo, permitindo, po-
rém, uma fermentagio l4tica, pois que os
lactobacilos sdo bastante tolerantes a
baixa disponibilidade. H4, também, uma
diminuigio da agdo de proteases na de-
gradacdo da proteina.

Contudo, a pré-secagem também re-
quer uma série de cuidados. Material
excessivamente pré-secado (com mais de
40% de matéria seca) torna dificil a pi-

cagem e compactagdo no silo. Neste
caso, a fase respiratéria inicial se pro-
longa, consomem-se agiicares e a tem-
peratura do material podera passar dos
50°C, ocorrendo a caramelizagao da for-
ragem, com redugfo na digestibilidade
da proteina. A silagem apresenta-se mais
escura e as vezes muito mofada, com
presen¢a de micotoxinas, inadequada
para grandes consumos pelos animais.

A pré-secagem, portanto, deve ser
muito bem feita para realmente ser van-
tajosa. Deve haver rapidez e precisdo no
processo, o que depende de maquindrio
adequado e de condigdes climéticas ple-
namente favordveis.

Pesquisa mostra: silagem
tratada melhora a eficiéncia
alimentar

Neste ponto, pode-se concluir que as
maiores perdas na produgio de silagem
acontecem com forrageiras excessiva-
mente Umidas, de maior teor protéico
mas baixo teor de agicares, ou com
materiais excessivamente pré-secados,
mal-compactados e, portanto, mais pro-
pensos ao “esquentamento” e ao mofo.

Otimizacéio da fermentacio com
aditivos biolégicos — H4 situagdes em
que por razdes climéticas ou por ca-
racteristicas da planta (colmo volumo-
so e rico em 4dgua ou perda de folhas por
secagem excessiva), por inadequagio do
equipamento para recolhimento da for-
ragem emurchecida (contaminagio com
terra) ou por dificuldades na ensilagem
a pré-secagem deve ser Testrita ou eyi.
tada. Nestes casos, pode ser recomep-
dado o uso de aditivos. Estes sdo de v4-
rios tipos:

a) estimuladores de fermentagio
(agiicares, inoculantes, enzimas);

b) inibidores de fermentagio (4cidos,
formaldeido);

¢) absorventes/nutrientes (para ab-
sorgdo de efluente e/ou aumento do va-

lor nutritivo.

1 O
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K
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=
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Experimentos com vacas em lactagdo
e gado de corte alimentados com silagens
inoculadas indicam aumentos no consu-
mo de matéria seca e melhorias no de-
sempenho e eficiéncia alimentar. Parte
desta resposta € atribuida a incrementos
na digestibilidade das silagens tratadas.
Os efeitos mais significativos aparecem
nas silagens de gramineas e leguminosas
do que nos materiais preparados com mi-
lho e sorgo.

O emprego de enzimas em combina-
¢d0, ou ndo, com inoculantes também se
constitui numa tecnologia relativamente
recente e em evolugdo.

Os efeitos com o uso de aditivos bio-
16gicos possiveis de serem obtidos na fer-
mentagdo de forragens de dificil ensila-
gem sdo apresentados esquematicamente
no Quadro 1.

J4 a Tabela 1 mostra alguns resulta-
dos com o uso de inoculantes, com ou sem
€nzimas, na ensilagem da aveia-preta
(Avena strigosa). Esta forrageira vem ex-
perimentando um aumento de 4rea no RS,
Visando a produgio de pastagem de in-
Verno, de sementes e mesmo como cober-
tura vegetal para conservagio do solo. Em
qualquer dos casos, o aproveitamento de
Um ou mais cortes no estdgio vegetativo
para ensilagem ¢ duplamente vantajoso-

1ém do alimento extra na forma de sila-
8€m, o corte no estdgio vegetativo esti-
mula a produgdo de sementes e o perfi-
lhamento da planta (maior produgdo de
palha),

) _Quando colhida com maior valor nu-
tntivo, no estigio vegetativo ou embor-
Tachamento, a aveia-preta contém um bai-
X0 teor de matéria seca e nem sempre hd
condigdes clim4ticas para um emurche-
¢imento adequado no periodo de junho 2
4gosto, no sul do Brasil.
teino l=;Ito teor de protefna (22,7 de pro-
tee a bruta na matéria seca) obtido nes-

- “N8alo e o teor de aglicares quase mar-
g::‘gl (CHO sol. 20% na matéria seca

e % na matéria verde) tornam esta
fragem, no estado fresco, um desafio
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safio para um aditivo estimulador da

TABELA 1 - EFEITO DA ADICAO DE INOCULANTE (1)

fermentagio.
Na sﬂggem da aveinfiesea, o alitis OU INOCULANTE COM ENZIMAS (1 + E) NA ENSILAGEM DA
vos usados (Pioneer e Alltech) fora efi- AVEIA PRETA (Avena strigosa) OU EMURCHECIDA,
cazes no abaixamento do pH final, pro- NO ESTADO VEGETATIVO
duzindo mais de 70% de 4cido litico (em | FORRAGEM SILAGEM
relagdo aos 4cidos totais), enquanto o tra- [ Fresca Emurch. Fresca Emurchecida
zxx;eg(t)c;controle teve um indice inferi- ]T: 0 GE BC 1 I+ E
0.
Ao mesmo tempo, os inoculantes re- % MS 153 312 185 208 208 357 347 358
duziram a proporgao do 4cido acético, o Componentes
que demonstra sua eficiéncia na fase ini- gl‘:igasmglel 0T e R
;‘;1 da fermentagiio, diminuindo a agdo Hemicelulose 167 208 123 142 94 122 162 117
enterobactérias. Ac. acético - - 407 353 326° 206 1,18° 1,16°
Ou}l'o aspecto muito importante trata Ac. I&tico - 5 6,95 8.87 9,51 8,05 785 8,07
do efeito dos inoculantes sobre a degra- Ac. totais - - 122 12,8 135 11,8 9,18 12;2
dagdo das proteinas nesta silagem fresca PB 22 TR -3 SR 7.6 R 17.6) SE7. D108 5156 Mk 8,110 ¢ £18.1
de elevado teor protéico (18% de protei- %’: do N total) 1 $ & SURSUSSTGRINES 28 e 28 S 20 T aid. 14
na bruta). Os inoculantes diminuiram es- N-soltivel 474 403 701 649° 649" 646 606 606
tas perdas, o que pode ser constatado pe- N-NH, o 5 13,3 11,4° 10,7 96 8,0° 7.5°

las menores percentagens de proteinaso- =y s diferem (P < 0,0) do controle (C) - BERTO & MUHLBACH, 1995
livel (N-sol) e nitrogénio amoniacal (N-

NH,). O poder alcalinizante da am6nia de agucares residuais (CHO sol) nesta  matéria seca também favoreceu o proces-
pode ser verificado no tratamento-con- silagem. Este efeito foi mais visivel na  so fermentativo.
trole da silagem fresca, onde, apesar da  silagem fresca, onde a concentragdo de Mesmo assim, foram constatados efei-
fermentagdo ter sido intensa (12,2% de  hemicelulose foi significativamente me-  tos significativos dos inoculantes, refleti-
4cidos totais), o pH final foi de 4,61 nor (9,4% na matéria seca), consequiién-  dos nas menores concentragdes (absoluta
(alto). cia da agfio da enzima hemicelulase so- e relativa) de 4cido acético e melhor prote-
No tratatamento inoculante com com-  bre a fibra vegetal, liberando mais agi- ¢do contra a prote6lise (menores N solivel
plexo enzimdtico (I+E) houve um efeito  cares para a fermentagdo. Como era es- e N-NH,), o que provavelmente tenha ocor-
adicional, comprovado pelo maior teor perado, o emurchecimento a 35% de rido na fase inicial da fermentagdo. Fal
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INFORMATIVO
FEDERACITE

) funcionam-é-ﬁ?o dos clubes

Nelson Souza Soares Rassier
2° Vice-Presidente da FEDERACITE

m nossa edig@o anterior, através
de artigo escrito pelo Dr. Getilio

Marcantonio, Presidente da Fede-
ragdo dos Clubes de Integragdo e Troca
de Experiéncias — FEDERACITE, di-
vulgamos alguns aspectos basicos des-
tas agremiagoes, essencialmente voltadas
a “...busca do aumento da produtividade
das propriedades de seus componentes.”,
mercé da introdugdo das mais modernas
tecnologias disponiveis aos produtores e
da troca de suas proprias experiéncias.
Convém agora que discorramos um pou-
co sobre o seu funcionamento, para sua
melhor compreensdo.

Os CITEs, que ¢ interessante venham
a ter personalidade juridica, facilitando
sua gestdo e a filiagdo A entidade que os
congrega, a FEDERACITE, sdo forma-
dos por cerca de 12 agropecuaristas, pre-
ferencialmente da mesma regifo, com
similitude de atividades e de bom
relacionamento, que dirijam pessoal-
mente seus estabelecimentos, onde rea-
lizam reunides mensais, alternando-se
seqiiencialmente.

Os clubes sdo regidos por um estatu-
to-padrdo, essencialmente simples, cujo
modelo é fornecido pela FEDERACITE,
e dirigidos por uma diretoria formada por
Presidente, Secretdrio e Tesoureiro; para
sua dindmica, seguem um Regulamento
também singelo, do qual destacamos al-
guns tépicos:

Reunido de CITE: aspecto da visita de campo

— no dia e hora marcados o Presi-
dente abrir4 a reunido, fazendo as sauda-
¢Oes iniciais, e dard a palavra ao anfitrido
para a ‘apresentagdo da propriedade’,
onde este fard um resumo de suas ativi-
dades, abordando 4rea explorada, produ-
¢do e produtividade agricola e pecudria,
préticas e manejos adotados e tudo o mais
que melhor possa dar uma visdo do esta-
belecimento, inclusive dificuldades e
problemas;

— em cada encontro deve haver uma
‘palestra técnica’ sobre temas de interes-
se do grupo, por profissional da respec-
tiva drea; para tanto, a FEDERACITE
mantém convénios com 6rgaos governa-
mentais e entidades de pesquisa;

— dever4 tam-
bém haver uma ‘visi-
ta de campo’, para a
observagéo de lavou-
ras, rebanhos, ou ou-
tros aspectos da gle-
ba que o proprietdrio
decida mostrar aos
presentes;

— de volta a
sede, far-se-4 a ‘dis-: .
cussdo da proprieda-. |
de’, onde todos dardo.-
sua ‘opinido_ sobre - 0

“que observaram, com'-
.elogms e c,rfttcas se .
for o caso, inclusive sugenndo ‘solugdes
as dificuldades do anfitriio, em verda-
deira integragdo e troca de experiéncias;

— finalmente, como, em geral, as reu-
nides comegam pela manhd, o anfitrido
oferece um ‘almogo de confraternizagdo’,
seguindo-se ap6s o trato de assuntos in-
ternos do CITE, incluindo a confirmagdo
ou a fixagdo do encontro do més seguin-
te.

Como se disse, cuidamos de um re-
sumo do que ocorre em uma reunido de
CITE; outras priticas condizentes com
seus objetivos podem ser adotadas, for-
talecendo este exitoso movimento.

O aumento dos indices de produtivi-
dade mostra que estamos no rumo cer-
to! K

5900 -

Fones:

Av Ipiranga,

A Hlamad=a |

O importado mais desejado do pafs.

Mitsubishi Pajero ou L200.
Para vocé produzir muito sem passar trabalbo.

IRIBUIDOR ABTGRIZADO Mil

336 0371, 336 2809 e em Pelotas,

Fone:

(0532) 73 2664.
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QUE DIFERENCA FAZ A MARCA DA FERRAMENTA
USADA NA FAZENDA®

EXPERIMENTE FAZER
ESTA PERGUNTA" |

A 300 km DA CIDADE
MAIS PROXIMA.

Construir € manter maquinas que
colhem milhdes de toneladas de grios
exige responsabilidade desde a escolha

das ferramentas. Por isto, 0S

principais fabricantes utilizam

as ferramentas @
Gedore. E os m@.‘g
responsiveis por b ey
elas nas fazendas, também.

Fabricadas dentro das mais

rigorosas normas da ABNT, DIN e
ISO, as ferramentas Gedore
utilizam aco especial, com
tratamento térmico especifico de
acordo com a forga que cada drea
terd de suportar. Sio projetadas a
partir de estudos ergométricos,
para dar mais conforto e diminuir
o esforco do usuirio e tém um
acabamento impecavel.
Por estes e outros motivos, as

Fébrica:

RS (051) 592 5766 Filiais:

ferramentas Gedore sio as mais duriveis.

U
=S

I <

Gedore. Uma marca que é garantia
de qualidade para todas as empresas e
para todos os profissionais que sabem

separar o joio do trigo na hora de escolher
uma ferramenta.

£\ GenorE) i

LIDER PELA QUALIDADE

SP (011) 955 9677 - Uberléndia (034) 232 9600
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LASH

Rhodia investe alto no Mercosul

ara conguistar de vez o

Mercosul, que movimen-
ta vendas de US$ 2 bilhdes/
ano, a Rhodia Agro, empresa
da Divisdo Agribusiness da
Rhodia, vai investir, este ano,
US8 5 milhdes em pesquisa,
centralizando sua produgdo
de defensivos na unidade de
Portao, na regido metropoli-
tana de Porto Alegre, o que
Jacilitara a logistica de dis-
tribuicdo na drea do merca-
do comum. José Carlos Gru-
bisich, diretor da Divisdo
Agribusiness, explica que o
Jortalecimento da fabrica de
Portdo “¢é¢ um meio de ficar
mais proximo dos principais
centros consumidores, sem
perder a agilidade para aten-
der o mercado brasileiro”. A
pesquisa de novos produtos
vai se concentrar nas chama-
das “formulagées inovado-
ras”, como grdanulos disper-
stveis, solugdes gel ou, ainda,
embalagens hidrossoliveis.
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sa no Pais, completou seus
22 anos, acumulando mais
de 8.000 tecnologias gera-
das para a agricultura e
para a agroindistria brasi-
leira. Presente em todos os
Estados da Federagao, atra-
vés de 37 unidades e dois
Servigos, a empresa possul,
hoje, 9.557 funciondrios,
dos quais 2.063 sdo pesqui-
sadores (54% com mestra-
do e 34% com doutorado).
E para comemorar, entregou
na sede, em Brasilia/DF, o
prémio Frederico de Mene-
zes Veiga, concedido anual-
mente aos pesquisadores
que tenham obtido destaque

Agropecudria (Embrapa),
maior instituigdo de pesqui-

Alta Genetics

diversifica

Investindo na diversifica-
¢do de suas fontes, a Alta
Genetics do Canadd acaba de
adquirir o controle aciondrio
da Americana Landmark Ge-
netics, lider do mercado nor-
te-americano na selegdo e
distribuigdo de material lei-
teiro. Ao mesmo tempo, fe-
chou acordo com o grupo
Ucef/Uchave, o maior forne-
cedor de sémen e embrides de
charolés da Franga. Com isto,
a empresa possibilita o aces-
so ao charolés full french aos
criadores brasileiros . Por
fim, a Alta Genetics também
Jfez um convénio com a aus-
traliana RAB, visando trazer
produtos hereford, aberdeen
angus, red angus, braford,
simbrah e brangus, além do
inusitado AFS, uma selecdo
leiteira oriunda do holandés
e o sahiwal, zebuino origind-
rio do Paquistdo. Detalhes
pelo telefone (051) 343-1922.

3 R RPAT ¥ E L. § .jir\?.ﬁ:

Republi-
’p;ﬁ’r am
agraciados os pesquisado-
res Alcides Carvalho, inme-
moriam, indicado pelo Ins-
tituto Agronomico de Cam-
pinas (IAC), e José Luiz Fer-
nando Zoby, do Centro de
Pesquisa Agropecudria dos
Cerrados (CPAC). Carva-
lho, falecido em 1993, des-
tacou-se no melhoramento
genético do cafeeiro, en-
quanto Zoby foi reconheci-
do por suas atividades no
Projeto Silvdnia/GO, inte-
grando a pesquisa e a exten-
sdo rural as necessidades

dos pequenos produtores.

Mexicanos
compram a
Asgrow

epois de pertencer por
mais de 26 anos a induis-
tria farmacéutica Upjonh Co.,
a Asgrow Seed Company foi
adquirida pela Empresa La
Moderna (ELM), filiada ao
Grupo Pulsar, de Monterrey,
Meéxico. A aquisi¢do inclui as
divisoes de Sementes de Hor-
talicas e Agronémicas, englo-
bando, por conseqiiéncia, a
Asgrow Sementes do Brasil.
“Mas a empresa manterd a
filosofia de trabalho e inde-
pendéncia administrativa”,
adiantou o gerente-geral bra-
sileiro, Martinho Alencar. O
Pulsar, explicou ele, possui 23
mil empregados e opera nas
dreas de finangas, seguros,
agricultura, bens de capital,
telecomunicagoes e produtos
de consumo.

CLUBE AMIGOS
DO CAMPO

— \
L ondrina, no dia 2 de ju-

nho, Sinop/MT, dia 7, e
Campo Mourdo/PR, dia 30,
sdo os locais onde vdo ocor-
rer os proximos encontros do
Clube Amigos do Campo, pa-
trocinado pelo Grupo Ger-
dau. O Clube é um férum per-
manente de troca de informa-
¢Oes para esclarecer as duvi-
das dos produtores, enviando,
aos socios, fasciculos sobre as
palestras proferidas nos en-
contros. Para mais detalhes,

os interessados podem telefo-
nar para (011) 874-4000.




Aviacéao agricola reage

m 1994, houve um ligei-

ro aquecimento no mer-
cado de aviagdo agricola, em-
bora ainda longe de estimular
novos investimentos. No global,
0 montante dos servigos é esti-
mado em 3 milhdes de hecta-
res por ano, a um prego medio
de US$ 10,00/hectare, o que
representa um faturamento
equivalente a US$ 30 milhdes
por ano. Em 93, o faturamento
Jfoi de aproximadamente US$
27 milhdes. “Entre os princi-

pais obstaculos para o desen-
volvimento da aviagdo agrico-
la no pais estd a falta de finan-
ciamento para a compra de
aeronaves novas”, justifica
Marialdo Rodrigues Moreira,
diretor-executivo do Sindicato
Nacional das Empresas de
Aviagdo Agricola (Sindag), ao
lembrar que a idade média da
Sfrota brasileira (600 avides
agricolas distribuidos por 300
empresas especializadas) é de
17 anos.

O LEITE B EM 94
1 988 629 (Em milhdes de litros)
1989 652.5
1990 734.3
1991 752.2
1992 8125
1993 787.7
1994 807.9
0 200 400 600 800 1000
Fonte: Assoclagio Brasiieira dos Produtores de Loite B

Leite B volta a se expandir

No ano passado, o leite
tipo B retomou seu ritmo
historico de crescimento, apre-
sentando uma produgdo de
807,6 mithédes de litros, confor-
me levantamento da Associa-
¢do Brasileira dos Produtores
de Leite B junto a 118 empre-
sas de laticinios que fazem a
captagdo do produto (98,8% do
universo). O crescimento sobre
1993 foi de 2,5%. As coopera-

tivas participaram com 70,6%
da captagdo e as empresas pri-
vadas com 29,4%. A maior
compradora foi a Vigor, segui-
da da Parmalat, Cooperativa
Agropecuaria do Sudoeste Mi-
neiro (Passos), LPC Industri-
as Alimenticias (Danone) e
Cooperativa dos Produtores de
Leite da Alta Paulista (Tupa).
Em 94, existiam no pais 5.340
produtores de leite B.

Parmalat avanca

A proveitando o langamen-
to, em Porto Alegre, de
seu livro “O Leite e a Vida”,
de autoria do professor Gio-
vanni Ballarini, da Faculda-
de de Veterindria de Parma/
Italia, a Parmalat Brasil
anunciou uma série de langa-
mentos e inauguragoes. Der-
li Forti, diretor-técnico indus-
trial, revelou o langcamento
das pastilhas de leite (um tipo
de caramelo com diferentes
sabores) e do leite vitamina-
do (um longa-vida enriqueci-
do com oito vitaminas, além
de ferro e zinco). Na drea das
fabricas, comunicou a aber-
tura de mais dois postos de
coleta e resfriamento no Rio
Grande do Sul e do segundo
posto em Santa Catarina, até
agosto. Ao mesmo tempo, serd
ampliada a industria de leite
em pé de Rondénia. Por fim,
a empresa prossegue com seu
programa de fomento a pro-
dutividade.

Abrindo o leque

iversificando sua linha

de produtos, em que as
sementes sdo o carro-chefe, o
grupo Honjo S.A., de Curiti-
ba/PR, passa a oferecer aos
clientes o Sistema de Geren-
ciamento de Ovinos (Sigeos),
desenvolvido em parceria
pela Criativa Software Asses-
soria e Desenvolvimento em
Informatica, também de Cu-
ritiba. Conforme Eduardo
Honjo, o programa roda mais
de 20 relatérios, com desta-
que para o cadastro do plan-
tel, onde podem figurar todos
os dados relativos a cada um
dos ovinos, além de exposi-
¢des, leiloes, alimentos, me-
dicamentos, criadores, veteri-
narios, cruzamentos, diag-
nosticos, certificados e opera-
¢oes de compra e venda, en-
tre outros. Informagées adi-
cionais através do fone (041)
264-9630 ou fax 264-5361.

Curtas r |

O MINASCENTRO, em
Belo Horizonte, sediardi o
11° Congresso Brasileiro
de Reproducao Animal, de
10 a 14 de julho. Sao es-
perados mais de 1.500 pro-
fissionais da drea. Fone
(031) 335-9750 e fax 275-
2257.

PARA regulamentar a pro-
paganda da industria vete-
rindria, a atuacdo dos ven-
dedores e a qualidade dos
produtos, respeitando o
meio ambiente e a lei de
marcas e patentes, foi cria-
do, hd pouco, o Codigo de
Etica do setor. Detalhes no
Sindan, pelo fone (011)
816-0963.

FACILITAR o entendi-
mento sobre a classifica-
¢ao dos varios tipos de solo
para quem tem dificulda-
des no assunto. Este € o
propdsito do livro "Manu-
al de Classificacao de So-
los do Brasil", de Hélio
do Prado, editado pela
Unesp. A obra tem 197
pdginas, das quais 31 sdo
coloridas, e soma 50 foto-
grafias. Aquisicoes pelo
fone (0192) 31-5422, ra-
mal 192. :

Anode 2T

MANEJO Ecolégico de
Pastagens na Pequena
Propriedade é o curso de
Junho da Fundagdo Gaia,
programado para ocorrer
em sua propriedade de
Pantano Grande/RS, nos
dias 12 e 13. Informagées
pelo fone/fax (051) 330-
3567.

“LUCRO com Nelore
Precoce” ¢ o tema do 3°
Symposium “O Nelore do
Seculo XXI”, promovido
pela Associagao dos Cria-
dores de Nelore do Brasil
(ACNB) nos dias 8 e 9 de
agosto. O local do evento
é Ribeirao Preto/SP e o te-
lefone para contatos é
(011) 607-0972.
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UNDO DA CRIAGAO

M

Chega o suino
batavo

ocalizado em. Pirai do
Sul/ PR e com uma drea de
300.000 metros quadrados,

acaba de ser criado o Nicleo

de Multiplicagao de Suinos
batavo, fruto do convénio en-
“tre a Cooperativa Central de
Laticinios do Parand Ltda. (fa-
bricante'dos produtos da mar-
ca Batavo) e o governo para-
naense. A meta é desenvolver a
suinocultura tecnificada em
mini e pequenas propriedades
da regido, fornecendo ao pro-
dutor/terminador assisténcia
técnica, ragdo e medicamentos,
além de matrizes sauddveis e
produtivas. Interessados em fa-
zer parte do programa integra-
do devem procurar diretamen-
te a cooperativa, através do
fone (042) 231-1123, fax 231-
1290 ou escrever para Avenida
dos Pioneiros, 2822, Caixa
Postal 1121, CEP 84195-000,
Carambei, Castro/PR.

para importadores

Departamento de Agri-

cultura dos Estados Uni-
dos (USDA) aprovou uma linha
de crédito de US$ 5 milhées
para pecuaristas brasileiros
que queiram importar sémen,
embrides e animais daquele
pais. A noticia foi publicada no
boletim da #ltima semana de
abril da FNP - Consultoria e
Comércio (fone 011-217-1677,
em Sdo Paulo), e os detalhes
do acesso aos recursos podem
ser obtidos na Embaixada dos
Estados Unidos em Brasilia,
com o adido para agropecud-
ria Jodo Faustino, através do
Sone (061) 321-7272 ou na rede
bancdria do Unibanco, Banco
do Brasil e Bamerinduys.
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Marchigiana a
prego baixo

té o fim deste més, pecuaristas de todo

o pais estardo ofertando matrizes mar-
chigiana PO com condigdes de pagamento
facilitadas, dentro do Projeto 500 — que visa
acabar com a defasagem atual de 500 touros
da raga ao ano. De janeiro até agora, a asso-
ciagdo de criadores da raga (ABCM) infor-
ma que mais de 60 fémeas ja foram comer-
cializadas com entrada de 20% e o restante
em quatro parcelas mensais sem corregdo.
Os ventres vdo aumentar o plantel PO e ge-
rar, num segundo momento, os touros de-
mandados pelo mercado. Informagdes sobre
as fazendas que participam do programa po-
dem ser obtidas pelo fone (011) 62-2279.

Muar tem registro

epois de muito tempo de trabalho, a As-

sociagdo Brasileira dos Criadores de Ju-
mento Péga conseguiu langar o “Controle de
Muares”, onde se tentard mapear a padrea-
¢do dos animais, assim como ter nogdo do
tamanho e caracteristicas do rebanho muar
brasileiro. Com isto, explica a presidente da
associacgdo, Ligia Moreira, provar a paterni-
dade do muar, controlado ao pé da égua, pos-
sibilitard um estudo genético concreto da
espécie. “Em conseqiiéncia, o exemplar que
estiver dentro do padrido morfolégico esta-
belecido sera muito mais valorizado”, disse
ela. Detalhes das categorias, das comunica-
¢des de cobrigdes, nascimentos e transferén-
cias, e dos certificados de controle e partici-
pagdo em exposigdes, feiras, concursos e
leildes devem ser buscados na ABCJPéga,
através dos telefones (031) 224-9492 e 273-
1134.

Buifalo vai
para o

confinamento

Associagdo Sulina de Criadores de Bu-

falos (Ascribu) esta divulgando, através
do seu informativo, a adog¢do de confinamen-
to para a espécie, além de destacar o uso de
cortes tipificados de carne maturada, entre
outros assuntos. Pedidos e mais detalhes di-
retamente com o presidente da entidade,
Luciano S. Barbosa, pelo fone (051) 224-
7011.

Placenta retida:

0 que fazer

4 Cooperativa Agropecuéria de Londri-

a (Cativa) detalha, através do seu in-
forme de margo, as causas e o manejo de
prevengdo e cura da retengado placentdria,
problema comum nas vacas de leite. De acor-
do com o boletim, a retengo ocorre quando
os chamados anexos fetais (placenta, cordo
umbilical e membranas) ndo sdo expelidos
pela vaca de 12 a 24 horas ap6s o parto, po-
dendo provocar infecgdes gcqerahzadas
(metrites e endometrites) que dificultam o
cio e aumentam o intervalo entrepartos, ou
levam & diminuigdo de leite e & morte, nos
casos mais graves. As causas estao associa-
das 4 ma-formagdo dos tecidos fetais, dis-
turbios hormonais, partos complicados ou
processos infecciosos durante a gestagdo,
mas também podem estar ligadas ao estres-
se, deficiéncias nutricionais, traumas no
transporte da fémea quando ggstando e
outros. Para auxiliar na recuperagdo da vaca
com retengdo, ndo se recomenda a retirada
manual da placenta, pois pode advir hemtl)r-
ragia. O mais certo ¢ cortar 08 pefiaf;os pla-
centérios que estiverem muito proximos do
solo, seguindo-se a lavagem da traseira do
animal com agua e solugdo de iodo. Se nao
houver corrimento de liquido vermelho ou
marrom e fétido, a solugio acima poderd
resolver, mas na presenca destes smnais 0
mais certo é buscar imediatamente um vete-
rinario, sob pena de perder a novilha. Ele
podera fazer exame clinico com palpagao
retal, prescrever antibioticos ou, ainda, fa-
zer lavagem intra-uterina. Preventwqmente,
recomenda-se evitar estresse proximo ao
parto, manter as vacinas em dia e uma ali-
mentagio saudavel, além de realizar exames
periddicos de brucelose.
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O Rifle Sniper .22 CBC vem com luneta importada Bushnell (EUA)

. “Plinking” é como os americanos
chamam atirar em lata. E muito

divertido fazer plinking com
TE RAPIA o calibre .22, que é um dos
B mais populares do mundo.
O .22 tem excelente preciséo.
Praticamente ndo da recuo e tem reduzido estampido no disparo.
E uma municido extremamente versatil, com varias configuracoes,
desenvolvidas para a caga de pequenos animais, tiro de precisao,
esporte e diversdo. E o calibre ideal para a iniciacao
P a pratica do tiro,
e, (S By ey pois além do baixo g
curtas distancias W | PO OGS . custo da munigao, :
‘ : é o mais facil de atirar.
O .22 é uma excelente opcao para
o lazer no seu sitio ou na fazenda.

, : ] % Companhia Brasileira
.22 LR Standard . Y. 5 y A
Projétil de velocidade . : . de Cartuchos
standard e ampla .22 LR Practice .22 LR Hyper Velocity Av Humberto de Campos 3220
utilizagdo Projétil ogival de Projétil de ponta oca 09400 000 Ribeirdo Pires SP

excelente precisdo, ideal de altissima velocidade Tel 011 742 7500
para treinamento e alto impacto Fax 011 742 6099
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Leni do 3 Galhos: R$ 130 mil

Recorde no 5° Simmental de Origem

vaca Leni POI TE do 3 Galhos, de

5 anos incompletos, estabeleceu
novo prego recordista para fémeas simen-
tal ao valer R$ 130 mil no 5° Leildo Sim-
mental de Origem no Agrocento/Parque
da Agua Funda, em Sio Paulo, no dia 15
de maio. Leni, filha do reprodutor suigo
Gallus e com grande retrospecto em cam-
peonatos, pertencia ao plantel de Rudolf
Reich, da Fazenda 3 Galhos, de Conse-
Iheiro Mairinck, regido de Santo Antd-
nio da Platina/PR, e foi adquirida pelo
criador Rubens Alves de Oliveira Filho,
de Marilia/SP.

Disputada acirradamente por alguns
dos mais de 400 pecuaristas presentes,
Leni carregava, além de genética, um
excelente rendimento na produgio de
embrides. Na 3 Galhos, em trés coletas
depois do primeiro parto, ela produziu 88
embrides vidveis.

No leildo promovido pela 3 Galhos e
pela Fazenda Santa Ignés, de Armando
Balarotti (de Bela Vista do Paraiso, re-
gido de Londrina/PR), participaram ou-
tros dez criadores convidados (cinco do
PR, dois do MT, dois de SP e um do MS).
Ao todo, foram comercializados 44 ani-
mais por R$ 493 mil (média de R$
11.204,00 cada).

Oliveira Filho acabou posicionando-
$e como o maior investidor do pregio;
isto porque, além da vaca recordista,
comprou outras trés fémeas e gastou um
total de R$ 162,5 mil. A segunda maior
cotacdo coube a Glérinha POI TE do 3
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Galhos, de 8 anos, que foi vendida pela
Santa Ignés 2 Fazenda Onga Parda Ltda.,
de Campo Mourdo/PR, por R$ 40 mil.
Os negécios serdo pagos em dez parce-
las: as duas primeiras foram desembol-
sadas no ato, as duas seguintes aos 30
dias e as seis restantes mensais e sem
corre¢do. No martelo, revezaram-se os
leiloeiros Jodo Antonio Gabriel e Nilson
Genovesi, para o Programa Remates.

Divulgaglio

Egua argentina vale
RS 98,4 mil

A storia, fémea PSI argentina de dez
anos, foi comercializada por R$
98,4 mil (ou US$ 108 mil) no 1° Leildo
Internacional dos haras La Quebrada,
Rosa Del Sur e Caballeriza Expedictus,
no J6quei Clube de Sdo Paulo, no inicio
de maio. A égua pertencia ao plantel do
La Quebrada, de Hern4n Cernadas, lo-
calizado em Pilar, provincia de Buenos
Aires, e foi adquirida por Dino Tofini,
do Haras Itaqueré, Araraquara/SP. Ao
todo, foram vendidos 38 ventres por R$
554,2 mil, representando uma média ge-
ral de R$ 14,3 mil por fémea.

Astoria estd prenhe do velocista ar-
gentino Southern Halo, fato que levou
Tofini a realizar o investimento. O segun-
do melhor prego coube 2 Jujena, também
do La Quebrada e igualmente prenhe de
Southern Halo, comprada pelo Rosa do
Sul (da familia Machline, grupo Sharp)
por R$ 66 mil. O haras La Quebrada ven-
deu seis éguas e abocanhou R$ 336 mil,
mais da metade do faturamento do pre-
gdo. Os negdcios foram feitos em 12 par-
celas sem corregdo. No martelo atyou
Nilson Genovesi, que além deste leildo
também comemorou outras marcas de
destaque no puro-sangue inglés.

] O BRASIL BATE O MARTELO == |

Data

Local

42 Top Interagro 10/05
Andaluz

62 Mangalarga da
Serra

Liquidag&o Zillo de
Quarto de Milha

Animais Maior Prego Prego
vendidos prego médio total
32 fémeas i il | R$537,6
& Pt R$ 49,2 mil | R$ 16,8 mil i
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Pres. Prudente ja

tem data

std confirmada para 4 a 17 de se-

tembro a 32° Exposigdo de Animais
de Presidente Prudente/SP. Com dois tur-
nos de apresentagiao de bovinos (o pri-
meiro para zebuinos e o segundo para
ragas européias), o tradicional evento do
sudoeste paulista dever4 ter 200 mil vi-
sitantes e faturar 20% a mais que o valor
obtido no ano passado (R$ 1,8 milhdo),
quando foram comercializados 1.612
animais. A expectativa positiva deve-se
a demanda crescente dos reprodutores da
regido por criadores do Mercosul, sobre-
tudo Paraguai e Argentina. Até o momen-
to, a Sociedade Rural do Sudoeste Pau-
lista, promotora da expofeira, ja acertou
a realizagdo de 20 leilGes e estd organi-
zando o grande ponto festivo da mostra,
o 5° Rodeio do Oeste. A competigdo
acontecerd de 14 a 17 de setembro, pos-
sivelmente com 60 pedes, devendo atra-
ir um piiblico aproximado de 40 mil pes-
soas. Para outros dados, telefonar para
(0182) 21-7278 ou fax 21-1138.

EXPOSICOES E FEIRAS NACIONAIS

Charolés PO e PC

XViIl Tormeio
Leiteiro

l ONDE O MARTELO VAI BATER A

Leilao

D epois da mo-
vimentagdo
de abril e maio, ju-
nho dard uma pau-
sa no calenddrio de
feiras e exposigdes.
Nos dois meses
passados, seguiram-se algumas das mos-
tras mais importantes do Brasil, como as
de Londrina, Campo Grande, Uberaba,
Goiinia, Maringd, Rondon6polis/MT,
Dourados/MS, a Expoleite de Esteio/RS,
o Agrishow de Ribeirdo Preto e o
Zooshow de Pirassununga/SP. Agora, as
atengdes se voltam para a 18" Expointer,
em Esteio, de 26 de agosto a 3 de setem-
bro.

Mas antes, neste final de més, pecua-
ristas de todo o pafs devem ficar atentos

Trombini investe

produtor Renato Trombini, de Cu-

ritiba/PR, foi o maior comprador do
II Leildo Trés Marcas, realizado no dia
12 de maio, em Alegrete/RS. Ele inves-
tiu um total R$ 18.000,00, na aquisigio
da maior parte do plantel blonde d’ aqui-
taine PP da Estincia Escondida, do cria-
dor gaiicho José Indcio de Andrade Frei-
tas. Junto, o paranaense arrematou o po-
tro crioulo Mate Amargo da Escondida,
que acabou sendo o prego top do encon-
tro: R$ 5.040,00. Participaram do rema-
te, também, as ragas nelore, shorthorn e
polled hereford, num total de 100 ani-
mais. A arrecadagio final ficou em R$
81,36 mil.

EXPOSICAO DAS RACAS BOVINAS s

a 1* Exposigdo das
Ragas Bovinas de
Corte (Expocorte
95), de 21 de junho
a 2 de julho no
Agrocentro, Parque
da Agua Funda, em
Sdo Paulo/SP, onde sdo esperados 1.800
amimais de elite de 15 ragas, para julga-
mentos e leiloes (dez no total). A Pinhei-
ro Machado Assessoria e Leildes, um dos
organizadores, estima o piiblico visitan-
te em 350 mil pessoas, num programa di-
vidido em dois turnos e acompanhado por
palestras técnicas, além de exposi¢des de
produtos, equipamentos e servigos numa
drea de 7.500 metros quadrados. Mais in-
formagdes sobre a Expocorte pelos tele-
fones (011) 872-0420 e 279-4158.

DE CORTE - 95
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[ESCOLHA SEU TRATOR &
SUPERTRATORES
"MODELO | cV N° CILINDRO PRECO MODELO | CV N° CILINDRO PREGO
QO [9 [ 4100 91 1 RS 10.479, MF 265/4E | 65 4 RS 33519, O
g 4300 30 2 RS 17.608, MF 275 75 2 R$ 29.270,
-4 MF 275/4 | 75 4 RS 37.678,
o BX-60 57 3 R$ 30.225, MF 275/4E | 75 4 R$ 36.478, O
BX~4.60 57 3 RS 38.798, MF 272 75 4 RS 28.981,
p [ BX90E 83 4 RS 39.747, MF 290 85 a RS 34.468,
o 2 | BX-4.90 83 4 RS 51.744, MF 290/4 | 85 4 RS 43.482, O
S | BX-100 91 4 RS 46.976, MF 290RA | 85 4 R$ 27.945,
s BX-4.110 | 103 4 RS 59.865, MF 292 a7 aT R$ 37.383,
QO | & [ Bx4130 |123 6 RS 68.166, 2 | MF2024 | o7 4T R$ 46.116, O
< |"BX4.130 | 123 6 RS 62.713, o [ MmF297 110 6 R$ 40.807,
BX4.150 | 140 6 RS 81.408, 2 [ MF297/2 | 110 6 R$ 48.921,
O BX4.150 | 140 6 RS 74.895, = T wF299 126 6T RS 47.223, O
580HAX | 75,1 4 R$ 59.123, MF 299/4 | 126 6T RS 58.507,
W 18E 106 6 R$ 79.561, MF 630 110 6 RS 58.257,
O 5 W 20E 146 6 RS 84.350, MF 640 120 6 R$ 64.808, o
o W 38E 215 6 R$ 140.395, MF 660 150 6T R$ 77.703,
W 30E 180 6 RS 129.871, MX 9150 | 150 6T RS 69.993,
o 888 CKE 120 6 R$ 143.591, MX 9170 160 6T R$ 75.875, O
[ 4
3 D4E-SR 80/125DP 4 RS 113.647, ™ 14 152 6 RS 76.444,
O & | pse 105 6 RS 143.383, ™ 14 152 6 R$ 83.316, O
W pee 155/216DP 6 RS 199.267, ™ 16 155 6 RS 82.532,
i D 155 6 RS 87.640,
O 8240 81 4 RS 45557, wl M7 180 6 R$ B87.532, O
8440 81 4 RS 46.504, a3 ™7 180 6 R$ 92.218,
2105 126 6 RS 50.544, % TTmzs 210 6 sob consulta
O 8060 126 6 RS 73.046, T™ 25 210 6 sob consulta O
E 8450 100 4 R$ 63.804, ™ 31 290 6 R$ 141.296,
o [ 8080 120 6 RS 56.816, ™ 31 290 6 RS 146.081,
O 8260 118 6 R$ 73.048, w ] O
8240 81 4 RS 38.571, 2 | sM370 44 3 RS 39.719,
8440 81 4 R$ 39.602, S [ sma00 75 4 R$ 27.000,
O 2105 126 6 R$ 47511, < | SM500 85 4 R$ 29.000, O
4630 63 3 RS 30.943, 0
5630 80 4 RS 36.276, . | essECO | 62 3 R$ 21.360,
O 5630 80 4 RS 48.846, 685 F 62 3 R$ 24.243, O
6630 90 4 RS 39.306, 685 C 62 3 RS 25.845,
g 6630 90 4 RS 51.417, 6854 F 62 3 R$ 31.506,
O | = [T7e30 103 4 RS 47.200, 6854C | 62 3 rs 33642, | O
7630 103 4 RS 59.786, 785 F 75 4 RS 26.700,
7830 112 6 RS 68.872, 785C 75 4 RS 28..622,
O 8030 112 6 RS 73.348, 7854F | 75 4 rRs 36778, | (O
7D 92 3 R$ 95.580, 7854 C 75 4 RS 39.622,
o | FDSCO 110 3 R$ 129.032, E 885 4x2 84 4 R$ 40.584,
O ; FR10B 110 3 R$ 103.191, 'g’ 885 4x4 84 4 RS 48.060, O
i [_Feso 77 3 RS 73.772, 985 4x2 90 4 RS 46.671,
& | 14cTCO 160 3 RS 164.978, 985 4x4 4 RS 55002,
O FR14CT 156 3 RS 176.922, 9854x4S | 105 4 RS 53.934, O
11804x4 | 113 6 R$ 58953,
= D50A 91 6 R$ 150.305, 1280 4x4 126 (5] R$ 61.944,
O | & [[peoE 167 6 RS 195.863, 1380 4x4 S | 130 6 Rs 66750, | ()
3 D60F 189 6 R$ 211.708, 1580 4x4 145 6 R$ 74.760,
DB5E 167 6 RS 205.974, 1780 4x4 | 160 6 R$ 82.236,
@) D73E 193 6 RS 228.867, @)
« e 13 1 RS 9.754,
MF 265 65 4 R$ 25.693, ; TC 11 s/enxada rotativa R$ 7.641,
O MF 265E | 65 4 RS 24.923, Z [ 1040STD | 40 3 RS 26.442, O
MF 265/4 | 65 4 RS 34.543, > [ 1050D STD| 40 3 R$ 29.820,
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SCOLHA SUA COLHEDEIRA

SUPERTRATORES
MODELO TIPO cv PREGCO MODELO |  TIPO et PREGCO
O 9070 grdo 120 R$ 65.713, g TC55 arroz irmigado 135 RS 74.570, o
9070 arrozeira 120 R$ 62.552, S [ 1css trigo e soja 135 R$ 75.648,
3 9075 grao 120 R$ 73.029, g' TC57 arroz imigado 170 R$ 84.428,
o o | 8075 gréo turbo 145 R$ 77.053, Zz | TC57 trigo e soja 170 R$ 85.669, O
9075 arroz 120 RS 74.144, ir
: 9075 arroz turbo 145 R$78230, | |E 5| 5105 95 RS 47.512,
O w 1 L300 arrozeira/direto 52,5 R$ 53.415, - E 1200 95 RS 44.511, O
E L 300 plcereais 525 RS 53.934,
j L 300 p/milho 52,5 R$ 61.962, 6300 versdo basica (S/PC) | 135 R$ 56.517,
O LEILA 2 esteira M790 R$ 42.324, 7300 versdo basica (S/PC) | 135 RS 59.022, O
5 LEILA 2 roda M790 RS 38.244, 7500 turbo | versdo bésica (S/PC) | 165 R$ 68.010,
o E LEILA 1 esteira M790 R$ 36.715, 7700 turbo | versdo basica (S/PC) | 165 R$ 69.772, o
LEILA 1 roda M93 RS 34.675, 6300 versdo arrozeira (S/PC)| 135 R$ 57.261,
3640 arrozeira 120 RS 63.591, 7300 versdo arrozeira (S/PC)| 135 R$ 59.934,
o 3640 grdo 120 R$ 62.050, 7500 turbo | versao arrozeira (S/PC)| 165 R$ 66.237, O
5650 grio 120 R$ 65.490, Série 300 plataformas
5650 arrozeira 120 R$ 66.033, PC 314R corte 14 pés rigida R$ 9.917,
O § 5650 grao turbo 145 RS 70.897, 2 [PC316R_|corte 16 pés rigida R$ 10152, | ()
g 5650 arroz turbo 145 R$ 69.487, PC 314F corte 14 pés flexivel R$ 10.445,
E MX 90 grios 120 R$ 75.419, PC 316F corte 16 pés flexivel : R$ 10.932,
o : MX 80 gréos turbo 145 R$ 78.572, PC 319F corte 19 pés flexivel R$ 12.831, O
'5"3" MX 90 arrozeira 120 R$ 75.862, PM SLC 204 | p/milho 4 linhas regul. R$ 13.065,
; MX 90 arrozeira turbo 145 RS 78.990, PM SLC 205 | p/milho 5 linhas regul. R$ 14.472,
O 6845 grao 120 RS 75.419, PM SLC 206 | p/milho 6 linhas regul. rs16968, | O
6845 graos turbo 145 R$ 78.572, CE SLC conj. de esteiras 6 R R$ 15.779,
6845 arrozeira 120 RS 75.862,
O 6845 arroz turbo 145 R$ 78.990, O

OBS: 1) Os pregos sdo posto-fabrica, fornecidos em maio. 2) Pregos para as regides Sul e Sudeste.

PREPARE TERRENO PAR6A (.IMFi SUPER SAFRA
TM16 [duiil lraction S avoua Woratis s fa comforga o

fatores incontrolaveis como as condigdes
climaticas e a economia do Pails.
Entretanto, a escolha de um trator produtivo
e confidvel ja é meio caminho andado para

o sucesso da lavoura.

Pensando nisso, a Muller projetou o TM16
FullTraction, o trator que oferece além de
maior produtividade em sua faixa de
poténcia, conforto e visibilidade totais ao
operador.

Com 155 CV, motor Cummins ou MWM,
chassi articulado, eixos iguais, rodado
simples ou duplo e cabine opcional, é o
equipamento ideal para as mais duras
tarefas do preparo do solo.

Fale com um distribuidor Miller e conhega
0 seu mais novo parceiro.

® (021) 452-2000
A GRANJA - 71




Antes de virar moda na concorréncia,
ja era regra na Pioneer.

"'""“ Na Pioneer qualidade é Nenhuma outra empresa alcancou |
""‘"i muito mais do que uma tamanho nivel tecnoldgico e cientifico |
2 palavra da moda para se no campo da genética vegetal voltada §
J colocar nos folhetos de para o desenvolvimento da
M propaganda. Qualidade ¢ um agricultura. _
i compromisso que faz parte Gracgas a estes avancos € a |
da proprla histéria da empresa, plonelra na experiéncia acumulada ao longo dos |

anos, a Pioneer pode |
produzir sementes com
maiores indices de germinag¢o, vigor,
pureza genética e alto potencial
| produtivo, caracteristicas

producio de sementes hibridas
de milho e hoje reconhecida |
como lider mundial do setor.
Ao longo de quase 70 anos a |
Pioneer aprimorou um sistema |
Unico para a producido de
sementes de alta qualidade.
Desde a escolha dos colheita.
campos de produgio, e E por isso que, no mundo inteiro,
até o desenvolvimento de projetos de os agricultores realmente profissionais plantam e
engenharia e equipamentos exclusivos reconhecem a superioridade »
para as unidades de beneficiamento, das sementes marca Pioneer |
tudo € cuidadosamente planejado para através de resultados |
garantir um padrdao superior aos constantes ano apos ano. |
| produtos marca Pioneer em cada um Isso € qualidade. O resto
dos 126 paises onde a empresa atua. ¢ moda.

sucesso do agricultor na hora da

SoF e~ Ee sonten

INSIDER




OVIDADES NO MERGCADO

I O antiervas

A base de sulfasato e indicado para o
combate de virios tipos de ervas dani-
nhas nas culturas de milho, so0ja, trigo,
arroZ, cana-de-agucar, citros, uva, bana-
na € rosas chega ao mercado Zapp, novo
herbicida sistémico da Zeneca Agricola.
vendido em embalagens de um € cinco
litros, disponivel em mais de 300 pontos
de venda espalhados por todo o pais.
Zeneca Agricola S.A. — Rua Verbo
pivine, 1356, CEP 04719-903, Sao Pau-
10/SP, fone (011) 525-2322, fax 522-
9006.

I} De cara nova

Micotil, o mais novo antibiético in-
jetavel de dose unica para o tratamento
das doengas respiratorias dos bovinos,
esta de cara nova. E que o fabricante co-
loca no mercado o Micotil em caixas dis-
play, contepdo 10 frascos de 10ml. Além
de proporcionar maior prote¢do ao pro-
duto, as novas caixas ddo um visual mais
atraente nas prateleiras das farmaicias
veterinarias. Elanco Satde Animal,
Avenida Morumbi, 8264, CEP 04073-
002, Sdoe Paulo/SP, fone (011) 532-6800,
fax 532-6970.

B No bom de clima

Climatizador de frutas com gerador
de etileno, proprio para amadurecer uni-
formemente as frutas (como banana, ca-
qui, tomate, laranja e limao) na hora cer-
ta, possibilitando a obtengdo do melhor
prego de comercializa¢do. No caqui, aju-
da na destanizagdo sem comprometer a
consisténcia e sem provocar o amadure-
cimento excessivo. Nas outras, promove
o desverdeamento conirolado. Para uso
em camaras frias com mais de 56 metros
cubicos. Alax Com. Imp. e Exp. Ltda.,
Rua Anhanguera, 309, Barra Funda,
CEP 01135-000, Sao Paulo/SP, fone
(011) 826-1559, fax 825-0712.

M Retro
importada § ..

tecnologia =

A retroescavadeira pa-carregadeira
416B ¢é produzida na Inglaterra e nos
Estados Unidos, tendo como principais
diferenciadores de outras maquinas o seu
sistema hidraulico sensivel a carga e o
conjunto de retroescavagao. Pode ser uti-
lizado tanto em obras de infra-estrutura
urbana, como saneamento e fundagdes,
quanto no setor agricola, para a abertura

I Embalagem que nio
esconde o produto

Produzidas em poliestireno, as emba-
lagens transparentes Ovotherm sdo leves,
higiénicas e faceis de armazenar. Com
elas, o consumidor nio precisa abrir as
embalagens para ver se algum ovo estd
quebrado. Disponivel nas versodes 12, 10
e seis ovos. Hilton Barlach, Rua Dani-
el Costa, 555, CEP 39401-053, Montes
Claros/SP, fone (011) 534-9238.

de canais de irrigagdo e drenagem. Ou-
tras caracteristicas: motor Caterpillar
3054, 74hp no volante, embreagem de
acionamento hidraulico, tragdo opcional
nas quatro rodas, freios de discos multi-
plos etc. Caterpillar Brasil S/A, Rodo-
via Luiz de Queiroz, km 157, s/n°, CEP
13420-900, Piracicaba/SP, fone (0194)
29-2245, fax 29-2430.
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ONTO DE VISTA

A carne precisa ser forte

Brasil, segundo dados da FAO
(Organizagdo das Nagdes Uni-
das para a Agricultura e Alimen-
tag@o), possui um rebanho bovino de
aproximadamente 165 milhdes de cabe-

, perdendo apenas para o rebanho da
Endia que, por questdes religiosas, pos-
sui restrigdes ao abate. Assim, temos o
maior rebanho comercial do mundo. Nos-
so consumo interno vem crescendo len-
tamente, estando hoje na casa de 20kg/
ano de carne “cifada” por habitante, vo-
lume ainda muito baixo mas com gran-
des possibilidades de reversdo, pois a

udria de corte se encaminha, aos pou-
cos, para a modernizagdo. A estabilida-
de econ6mica € um fator decisivo para o
aumento do consumo de carne bovina.
Hoje, além de nio termos aquela enorme
perda do poder de compra do assalaria-
do durante os trinta dias do més, as ne-
gociagOes salariais estdo sendo feitas
com base em ganhos reais, aumentando
o poder de compra, o que reflete rapida-
mente no consumo de carne. A recente
proibi¢do de exportagdo de carne que
atinge alguns estados por prazo indefi-
nido provocard, a curto prazo, um exce-
dente no mercado interno, mas ji a mé-
dio prazo entendemos que os fatores aci-
ma mencionados s3o suficientes para que
estas 400.000 toneladas sejam absorvi-
das com certa tranqiiilidade pelo merca-
do interno, pois representam apenas
2,5kg por habitante.

Com o inicio do funcionamento do
Mercosul, a competitividade aumenta. A
adogdo de técnicas simples de manejo
nos trariam em pouco espago de tempo
resultados significativos. Aqui algumas
delas:

1 — periodo de monta reduzido, pro-
vocando nascimento nas melhores épo-
cas do ano, quando as pastagens estive-
rem no seu pico de produgio;

2 — controle de fertilidade das va-
cas, com eliminagfio sumdria das vacas
vazias ao final da estagiio de monta;

3 — controle da brucelose pela vaci-
nagdo das bezerras;

4 — controle de fertilidade dos touros;

5 — uso adequado do niimero de tou-
ros por vaca, segundo as diversas condi-
goes de criagiio;
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Heitor Pinheiro Machado Neto, gerente da
H.R.0. Empreendimentos, que comprou o
garrote nelore Xenugt, recorde nacional de

pregos entre todas as ragas

6 — ndo ultrapassar a capacidade ide-
al de lotagdo das pastagens;

7 — correta mineralizagio;

8 — vermifugacdo.

A adogio destas medidas bésicas nos
trariam de imediato:

1 — aumento da fertilidade;

2 — redugio do intervalo entre par-
tos;

3 —redugdo da idade da primeira cria;

4 — aumentc da natalidade;

5 — redug@o da mortalidade;

6 — redugdo da idade de abate;

7 — aumento do peso final da carcaga.

Temos, ainda, outras situagdes em que
o alto custo da terra estd nos obrigando a
verticalizar a produgdo, levando-nos 2
redugio ou até mesmo ao fim da “entres-
safra”, pois ndo podemos aceitar que os
animais, para sobreviver, passem o inver-
no se “alimentando” das préprias reser-
vas acumuladas ao longo do ano. Produ-
tores do Centro-Oeste, onde se encontra
o maior rebanho bovino do pafs, teriam
condigbes de substituir com enormes
vantagens as queimadas por feno das so-

bras de pasto para ser usado durante a
época da seca, o que tornaria a regido
num enorme confinamento a céu aberto.

Outro ponto de vital importincia € o
melhoramento genético do rebanho. A
utilizagdo de reprodutores geneticamen-
te superiores € fundamental para um ar-
ranque decisivo na busca de maior efici-
éncia na produgio de came.

E foi pensando basicamente neste fa-
tor que a H.R.O. Empreendimentos e
Agro-Pecudria Ltda. adquiriu, recente-
mente, por R$ 300.000,00 (prego recor-
de para todas as ragas bovinas), o garro-
te Xenugi 8616 do RC. Este animal pos-
sui tudo 0 que se procura atingir na cria-
¢do: nasceu batendo recorde de peso para
a raga nelore, de parto normal da entio
novilha Unnan, que também havia nas-
cido com 6timo peso, além de ser v4rias
vezes premiada, inclusive campei em
Uberaba. Xenugi continuou superando
todas as marcas de peso nas virias ida-
des do CDP (Controle de Desenvolvi-
mento Ponderal) da ABCZ, obtendo um
fndice dentro do rebanho nelore de 171.
Ou seja, ele é 71% mais pesado do que a
média dos animais controlados, tendo a
carcaga mais moderna que se conhece na
raga nelore.

Além disso, sua caracterizagdo racial
é extrema. Conhecemos Xenugi desde
sua primeira semana de vida e acompa-
nhamos seu extraordinirio desenvolvi-
mento até a data do leildo da liquidagdo
da Zillo, em 11 de margo. Sabfamos que
a tinica forma de um criador dispor de
um animal desta qualidade seria em uma
liquidagdo do plantel. Tanto é verdade
que as grandes centrais de inseminagdo
do pais estavam presentes no leildo dis-
putando o animal, permanecendo em dis-
puta apés a venda, para sua contratagdo
para coleta de sémen. Portanto, muito
dificilmente terfamos outra oportunida-
de que ndo fosse a liquidagdo do plantel
nelore da Zillo.

* Xenugi estd agora na Pecplan, em
Uberaba, € a H.R.O. usard seu sémen
para o melhoramento do seu plantel re-
gistrado na cidade de Arandw/SP, onde
forma reprodutores para uso no rebanho
comercial de sua propriedade no estado

do Pari. E3




“Para um grupo exclusivo
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A Agenda Centaurus é indestrutivel. Sua capa é
emborrachada, com durabilidade a toda prova.
A dobra tem reforco de tecido maturado e texturizado.

Cha & l]til SS1,
Agenda Centaurus . P— Em suas mdos na
contém: 1° quinzena de dezembro
2

B Calenddrio agricola
mensal, abrangendo
32 produtos.
B Calenddrios para -
eqiiinos, bovinos de
corte e de leite, ovinos,
suinos e aves.
® Quadro de conversagdo
de medidas, sistema
métrico e medidas inglesas.
B Calenddrio lunar.
M Dezenas de informagdes Os meses sao intercalados com
gerais e outras tantas, lindissimas fotos rurais.

dirigidas diretamente Solicite por € DDG 051 800 2106

ao homem do campo. CENE S R L L L N
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ZETUNE

AGROLINE.
Solugoes maduras para cultivar o verde.

-
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Quando vocé encontra uma plantagdo verdinha e vigosa, talvez nem imagine que o
responsdvel por isso seja um trator de esteiras. E que a maioria das pessoas acha
que tratores de esteiras trabalham s6 em construgdes. Mas a grande verdade é que
a esteira foi desenvolvida para resolver um problema agricola.

Em 1904, a Holt Company dos Estados Unidos, antecessora da
Caterpillar, substituiu as rodas de uma méquina a vapor por sapatas
de madeira, pois as rodas patinavam e afundavam na terra.

Assim, quando a Caterpillar chegou ao Brasil, hd mais de 40 anos,

Cou maies mo BAASA

trouxe mais que um revoluciondrio trator de esteiras. Trouxe um novo conceito
em agricultura. Hoje, a Caterpillar oferece uma linha de tratores agricolas de
esteira, a Agroline, formada pelos tratores D4E SR Série 11, DSE, DOE SR e 0
Challenger em 4 versoes. Todos eles alcangam méximos indices de produtividade.
Os tratores Agroline contam com o eficiente atendimento prestado pela rede de
revendedores Caterpillar. A disponibilidade de pecas e uma série de programas
de manutengdo preventiva garantem maior vida til a cada um dos tratores.

Compactacio: extremamente prejudicial e, a médio prazo, provoca
erosdo e dificulta a penetragiio de raizes. A causa é
o trabalho com tratores de rodas que tém seu peso
distribuido sobre uma drea muito pequena do solo.

Os tratores Agroline tém a drea de contato muito

maior e entdo a compactagio ¢ menor. Em média, os tratores de esteira compactam
00% menos que os tratores de rodas de mesmo porte.

D4E SR Série |

e
Consulte o seu revendedor Caterpillar

\ solo 0 que permite me]hor&s COI]dJQOEb de tragiio. As sapatas
p da esteira aderem melhor ao solo, evitando a patinagem e
aproveitando quase toda a poténcia do motor, sem desperdicio
de combustivel. Dependendo dos implementos acoplados e do tipo de terreno,

a patinagem pode ficar entre 4% e 6%. Nos tratores de rodas, pode chegar a 35%.

Versatilidade: os tratores Agroline contam com uma
ampla linha de implementos como subsoladores,
escarificadores, arados de arrasto, grades leves,

médias e pesadas, valetadeiras e muito mais.

i Os tratores D4E SR Série 11, DSE e DOE SR possuem
uma limina frontal pzu‘u fazer manutencio de estradas na propriedade, construgio
de terragos e agudes, canais de irrigagdo, drenagens e até reboque de caminhges. .

Poténcia varidvel: a Agroline oferece um exclusivo
mecanismo para variagao de poténgia, o que permite 2 =
utilizagio da capacidade de forga de tragio mais apropriada £
40s vdrios implementos e tipo de solo. Assim, o trator &
Agroline tem a poténcia conforme o tipo de servico.

Coloque um amarelo Caterpillar na sua propriedade para deixar o seu verde mais
verde. E ndo tenha divida: com Agroline, vocé vai ver mesmo € a cor do dinheiro.

CATERPILLAR



