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DEPOIMENTO

Um mundo chamado Sadia

" as rodas empresariais em que circula, Luiz Fernando
Furlan é tido como um dos mais aguerridos combaten-
A tes do chamado Custo Brasil, aquela nebulosa cons-
telagdo de condigdes negativas que estido emperrando o de-
senvolvimento econémico do Pais. Nas intumeras palestras e
simposios em que participa, ele é aplaudido por defender, com
palavras fortes e numeros elucidativos, o desmanche deste
custo, sob pena de o Pais perder seu lugar de vanguarda no
progresso mundial, justo as vésperas do ano 2000. E a frente
da Sadia, onde ocupa o cargo de presidente do Conselho de
Administracdo, este engenheiro-quimico e administrador de
empresas de 49 anos, casado e pai de Gabriella, 22, e Luiz
Gotardo, 11, é reconhecido como o responsavel pela consoli-
dagdo da conquista de novos
mercados. “A principal meta de
minha gestdao e um dos maiores
desafios do grupo nesta década
sdo promover, mais e mais, a
internacionalizacdo da Sadia”,
sustenta ele desde que assumiu
o posto, em abril de 1993.

O objetivo definido pelo
catarinense de Concordia é uma
tarefa de Hércules. Num cend-
rio mundial cada vez mais com-
petitivo, recheado de barreiras
da concorréncia local, como
impostos, subsidios, protecio-
nismo e controle fitossanitdrio,
tomar fatias externas é compli-
cado, ainda mais tratando-se de
produtos alimenticios.

No entanto, a determinacdo
herdada dos fundadores grupo,
de quem ¢é descendente, e sua
experiéncia na drea internaci-
onal — ele dirige o Departa-
mento de Comércio Exterior da
Federagdo das indystrias do Es-
tado de Sdo Paulo (FIESP),

além de participar de outros cinco organismos ligados ao mer-
cado externo — fizeram com que a Sadia fechasse o ano pas-
sado com um recorde historico de US$ 567 milhdes em expor-
tagoes.

Mais que isto, o conglomerado de 51 anos e 19 empresas,
lideradas pela Sadia Concérdia, Frigobrds e Sadia Oeste e
cujos nimeros assustam devido a dimensdo — 24 plantas in-
dustriais, 18 filiais comerciais, trés filiais no exterior, 150.000
clientes brasileiros, 32.500 funciondrios e 15.000 familias
de produtores integrados — ainda achou espago para inau-
gurar um restaurante e uma boutique de carnes em Pequim,
ampliou as atividades nos escritérios de Toquio e Mildo e
decidiu abrir um escritério comercial nos Estados Unidos.

Tudo isto, confirma Furlan,
para manter seus mercados em
43 paises, liderar as exporta-
coes brasileiras de produtos
cdrneos e fortalecer sua pre-
senca no Mercosul. ;
Um resultado que ele atribui
a politica de treinamento que
fechou 94 coma metade dos fun-
ciondrios engajados no progra-
ma Total Qualidade Sadia
(TOS), e ao novo modelo de ges-
tdo da empresa, em que 0 COn-
sumidor tem um papel primor-
dial. Bem de acordo com a filo-
sofia do fundador Attilio
Fontana, que costumava repe-
tir o trinémio “Homem, Terra,
Técnica”, para aqueles que lhe
perguntavam a razdo do suces-
so em uma empresa familiar que
iniciou com a venda de banha,
farinha e salame, criou uma
companhia aérea (a atual
Transbrasil) e hoje é um mode-
lo de eficiéncia na distribui¢ao
de produtos.

A Granja — De pequeno frigorifico
de suinos em Concoérdia, no oeste ca-
tarinense, a uma das maiores e mais
ativas empresas mundiais na drea de
alimentos, em especial na avicultura,
passaram-se 51 anos. Como foi cres-
cer nesse periodo, principalmente a
partir da década de 80, quando se ins-

Luiz Fernando Furlan, presidente do grupo Sadia:
vamos, cada vez mais, nos internacionalizar

talou um ambiente recessivo no Pais?

Luiz Fernando Furlan — Desde o
distante 7 de junho de 1944, quando 27
acionistas liderados por Attilio Fontana
assinaram, em Concordia, a ata de fun-
dagdo da empresa, até hoje, a Historia tem
demonstrado que os periodos de crise
também foram fecundos em oportunida-

des. Desde os pioneiros fundadores até
os dias atuais, seguimos enfrentando de-
safios e incrementando os negécios. Foi
assim também no caso dos anos 80, em
que ultrapassamos a fase de crises com o
incremento dos negécios. Neste periodo,
a empresa cresceu mais de 100%, inves-
tindo na soja e seus derivados, Implan-
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tou uma fébrica de margarina e 6leo hi-
drogenado, implementando e diversifi-
cando o parque fabril do grupo.

P — Qual o modelo gerencial que a
empresa usa? Houve uma reformula-
¢do na gestdo ha pouco tempo, concen-
trando as atividades em grandes nego-
cios estratégicos. Explique um pouco
esta mudanca, que incluiu a redugio
dos niveis hierdrquicos, e os resultados
alcancados.

R — A Sadia, € verdade, promoveu,
recentemente, uma ampla reformulagio na
sua administragdo, adotando novo mode-
lo de gestdo. Concentramos as atividades
distintas da empresa sobre quatro unida-
des de negocios: Graos e Derivados, Car-
nes In Natura, Industrializados e Interna-
cional. Promovemos, também, a raciona-
lizagdo dos niveis hierarquicos, com res-
ponsabilidades e autoridade claramente
definidas por negdcio e categoria de pro-
duto, premiando o desempenho. Os resul-
tados obtidos foram altamente positivos,
embora sua implantacdo seja recente, le-
vando-se em consideragdo que, além da
reforma administrativa, o programa de
Qualidade Total vem consolidando-se de
forma efetiva em todas as unidades do
grupo, produtoras ou prestadoras de ser-
VigOS.

O setor de aves cresce
num ritmo constante, ao
redor de 10% ao ano

P — No ano passado, a receita ope-
racional bruta do grupo totalizou US$
2,8 bilhdes, 62% acima da receita do
ano anterior. Por que ocorreu este ex-
pressivo aumento? Qual sua expecta-
tiva para este ano?

R — A receita operacional bruta, em
1994, cresceu por duas razdes: aumento
de produgdo com recuperagdo de algu_ns
pregos e, principalmente, pela forma in-
dexada dos balangos brasileiros e a super-
valorizagdo do real em relagdo ao dolar.
No primeiro trimestre, os resultados fo-
ram superiores aos alcangados no mesmo
periodo do ano anterior.

P — Como foram estes resultados
do primeiro trimestre?

R — Comprovamos que o desempe-
nho da economia brasileira confirmou a
tendéncia de aquecimento verificada a
partir do segundo semestre de 1994. No
setor de alimentos, praticamente em to-
dos os segmentos, notamos aumento nos

volumes de produgdo e comercializagdo.
Especificamente na drea de carnes, 0 au-
mento da demanda foi suprido pelo forte
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crescimento da produgdo. No trimestre, a
Sadia apresentou uma receita operacional
bruta de R$ 585,9 milhdes, 14,1% maior
que a verificada no primeiro trimestre de
1994. No mercado interno, o crescimento
foi de 28%, principalmente nos segmen-
tos de carnes in natura e industrializados.
Enquanto que no mercado externo a re-
ceita apresentou uma reducao de 35,1%.
A defasagem cambial, associada ao alto
custo de bovinos, motivou a reducio.

P — Parece que a producio de car-
nes in natura da Sadia nio encontra li-
mites, com recordes sobre recordes. S6
na area de aves, por exemplo, foram
523.000 toneladas de frango, em 94,
contra 486.000 toneladas em 93, refle-
tindo um acréscimo de 7,6%. Como
explica-se isso?

B — Na realidade, o crescimento da
Sadia no segmento aves tem sido cons-
tante, seguindo a tendéncia setorial, que
tem tido um crescimento da ordem de 10%
ao ano. No primeiro trimestre, a empresa
gmphou sua produgdo em 10,4% sobre
igual periodo do ano passado, totalizando
134,5 mil toneladas de aves. A receita
somou R$ 184,3 milhdes, 25,1% maior
que a verificada no primeiro trimestre de
1994.

P — Qual a previsdo de produgio
para este ano nas diferentes dreas da
empresa? O nivel de crescimento sera
mantido? Qual a razdo para isto?

R — Ha previsdo de crescimento na
produgao de industrializados e de cames
in natura, com exce¢ao do segmento bo-
vinos. A razdo do crescimento continuo
da Sadia decorre de sua filosofia de tra-
balho e da confianga que deposita no Bra-
sil e na sua potencialidade.

Dentro de cinco anos,
teremos 17 mil familias de
integrados na Sadia

P — Depois de um aquecimento eco-
nomico no inicio do Plano Real, todos
os indices apontam estabilidade e mes-
mo queda na atividade econémica bra-
sileira. A empresa teve que refazer suas
estimativas em func¢do deste refluxo?

R — Com o inicio do plano de estabi-
lidade, previa-se um crescimento mais
acelerado, o que de fato aconteceu. Na
segunda fase, percebe-se um crescimento
menor no setor, mesmo assim positivo,
com espago para o crescimento.

P — Qual a estratégia desenhada
para inserir-se nesta nova realidade?
Tem empresas que pensam fortalecer a
drea externa, para compensar a queda

no mercado interno. A Sadia projeta
algo semelhante?

R — Devo afirmar que a Sadia acre-
dita e tem muita confian¢ga no mercado
interno, que € prioritario. Mas as exporta-
¢oes também fazem parte do centro de
seus interesses. A empresa vem se forta-
lecendo cada vez mais no segmento. Para
seus negocios externos criou, inclusive,
uma drea Internacional, como uma das
quatro unidades de negocios, que consti-
tuem o novo modelo de gestdo.

P —E o Mercosul?

R — Com o Mercosul estamos liga-
dos desde seu inicio, pois percebemos sua
importancia. Nele, somos lideres nas ex-
portagoes de produtos carneos industria-
lizados, principalmente para o mercado
argentino.

P — A integracio dos frigorificos
com os produtores parece ter sido fun-
damental no processo de crescimento da
empresa. Afinal, quantos produtores
integrados trabalham hoje com a Sa-
dia nas diferentes dreas e qual a estj-
mativa desse niimero para o ano 200(?

R — O processo produtivo decorrep,-
te da integragdo, ou parceria, entre Cria-
dor produtor de suinos e frangos com a
empresa, iniciado pioneiramente ng Bra.
sil pela Sadia, hoje € uma realidade cui
sucesso foi hd muito comprovad.;)_’HOJ.0
sao cerca de 15.000 familias, ntimer,, 1§
dentro de cinco anos devera che

17.000, todas trabalhando de forma ;
grada, em parceria e em IECIPIociqa 4.
permanente com a Sadia. ade
P — Um dos pontos fortes da
presa é seu nivel de investimentqg 5
uma média de USS 83 milhges 5, °OM
no periodo 1989-1993. No ano pag 21
porém, eles cafram para USS 57 2“‘10,
Ihdes, volume respeitivel mas p,, Mi-
Por que ocorreu isto e qual a prev;“}_r.
para este ano? Sdo
R — Os investimentos Cairam,
1994 além da expectativa, enquap,
fletiam a rentabilidade menor, o e,
’ Ocom
1993. Além disso, 0 momento de inca °m
za politica recomendava uma ajp,, de e-
prudéncia. No instante em que 3 renfab_e
: i
lidade aumentou e se definiu um Contey.
S Mvegy;

Que
gar g

to positivo para a economia, ¢
mentos voltaram a crescer. Para 1995

td0 previstos investimentos da orgey 5"
US$ 80 milhdes. No primeiro trime

deste ano, os investimentos fixog dag e
presas Sadia totalizaram R$ 10,7 rnilh?:m-
sendo R$ 7,2 milhdes na Sadia Cong =
dia S.A., RS 2,1 milhes na Frigobras, n
400 mil na Sadia Oeste S.A. e R$ 1’m-$
Ihdo nas demais empresas do grupo, p(;;
area de negdcios, 0s maiores investimen.
tos concentraram-se na area de Carnes |p
Natura, que recebeu R$ 7 milhdes; Griog



e Derivados, com R$ 1,9 milhdo; Indus-
trializados, com R$ 1,6 milhdo; e outras
areas com R$ 200 mil.

O Brasil é non sense
em matéria de politica
tributaria

P — O senhor tem notabilizado-se
por ser um dos propagadores do con-
ceito de Custo Brasil, assim como um
dos empresarios que mais tem batalha-
do para reduzi-lo. Em que consiste, afi-
nal, este custo e como o senhor pensa
ser possivel diminui-lo?

R — O Custo Brasil é composto por
deficiéncias de infra-estrutura e por um
sistema tributirio que penaliza o setor pro-
dutivo. Temos como exemplo o custo da
operagdo privada dos portos argentinos,
duas vezes mais barato do que os custos
portuarios no Brasil. Quanto a questao tri-
butdria, sabemos que a maioria dos pai-
ses subsidia suas exportagdes, principal-
mente aquelas de produtos agroindustri-
ais. O Brasil insiste em tributé-las. Somos
0 tnico pais do mundo a cobrar impostos
em cascata, tipo Cofins e PIS, que sdao um
verdadeiro non sense em matéria de poli-
tica tributéria.

'I"P — E como diminuir o Custo Bra-
sil?

R — Para diminuir o Custo Brasil €
necessaria a reforma tributéria, a efetiva
privatizagio dos portos e investimentos na
infra-estrutura rodoviaria. Também € im-
prescindivel a desoneragdo da folha de
pagamento das empresas, estimulando a
criagao de mais empregos.

P — A combinagio da recessio eco-
némica com o chamado Custo Brasil
tem for¢ado muitas empresas a reduzi-
rem drasticamente seus quadros. Quan-
tos funciondrios tém a empresa e qual
sua posi¢do sobre o assunto? Havera
demissdes, férias coletivas ou outra es-
trl'gtégia para cortar gastos com pesso-
al?

R — A Sadia tem um quadro de pes-
soal formado por 32.500 funciondrios.
Ocorreram demissdes em 1994, no setor
de bovinos, em decorréncia da reorgani-
zagdo da area. Tivemos, inclusive, que
paralisar, quase que totalmente, os frigo-
rificos de Aragatuba, Andradina e insta-
lagdes em Sdo Paulo. Mas o processo che-
gou ao fim, esgotando-se. E nao ha previ-
830 para novos desligamentos, para férias
coletivas ou quaisquer coisas do género.
Pelo contrario: sempre foi pensamento da
empresa desenvolver seus recursos huma-
nos, seu maior patrimonio, elementos fun-

damentais para a realiza¢do dos proces-
sos da Qualidade Total. Na Sadia, nos 1l-
timos dois anos, foram realizados mais de
18.000 treinamentos. A empresa investe
nos seus funciondrios e continuara inves-
tindo, como seu bem mais precioso.

P — Sabe-se que a empresa tem pre-
senc¢a marcante junto a classe politica,
em Brasilia. Quais os pontos da Cons-
titui¢do que, no seu entender, deveriam
ser alterados e por qué?

R — A reforma na Constituigdo ja
envolveu temas e assuntos da ordem eco-
nomica. Acho que agora € necessario ata-
car de forma corajosa o capitulo tributa-
rio, buscando trabalhar pela simplificagdo
e racionalizagdo de todo o sistema, inclu-
sive, propondo-se a federalizagdo do
ICMS, a desoneragdo das exportagoes €
dos investimentos produtivos. Entendo
ainda que ¢ preciso reduzir os tributos da
cesta basica, para transformar o Brasil
num pais mais justo.

Nossa empresa nao
recomenda o uso de
anabolizantes na criacao

P — Como o sr. analisa esta briga
entre governo e produtores rurais?

R — Eu diria que ndo se trata de briga
entre o governo e os produtores rurais. O
fundamento das preocupagoes dos agri-
cultores € legitimo. O que vem acontecen-
do, no fundo, é o resultado da nefasta apli-
cagdo da Taxa Referencial (TR) aos em-
préstimos rurais, com serios problemas de
caixa para os pequenos € médios produ-
tores, ja que Os pre¢os agricolas perderam
valor em relagdo aos demais.

P — Outro assunto que estd em dis-
cussido no Brasil, hoje, refere-se ao uso
de anabolizantes, provocando acalora-
dos debates nos meios pecudrios. A
empresa recomenda que seus integra-
dos utilizem algum tipo de produto des-
sa natureza? Qual sua posi¢io a respei-
to?

R — N#o recomendamos o uso de pro-
dutos anabolizantes. E a Comunidade
Européia, principal cliente dos produtos
camneos brasileiros, ndo admite seu uso.

P — Como ¢é trabalhar num merca-
do tdo competitivo como o setor de ali-
mentos industrializados, especialmen-
te na drea de carnes? Que estratégias a
Sadia adota para atender seus consu-
midores cada vez mais exigentes em
qualidade e em pregos acessiveis?

R — E na distribui¢do dos produtos
que reside um dos pontos fortes da em-
presa, Sem esquecer que continuamos to-

talmente comprometidos com a sua qua-
lidade e o piblico consumidor. Em 1982,
criamos o Servigo de Informacao ao Con-
sumidor (SIC) e, em 1992, a Casa do Con-
sumidor, com o objetivo de constituir um
espago unico e especializado em desen-
volver atividades de apoio, pesquisa e ser-
vigos ligados aos consumidores da com-
panhia, complementando o relacionamen-
to empresa-consumidor. Também em
1992 criamos nosso servigo de Telemar-
keting, abrindo um canal de comunicagio
direto entre os clientes e a Sadia, com o
objetivo de dar apoio a drea comercial,
garantindo aos clientes os produtos pedi-
dos, com o menor tempo de entrega.
Quanto aos nossos pregos, eles permane-
cem estaveis, contribuindo para a queda
da inflagdo.

Urna coisa é certa:
procuramos, sempre, ser 0s
mais eficientes

P — Ha langamentos de produtos
programados para este ano?

R — Este ano, langamos uma série de
novos produtos, com destaque para as li-
nhas de fast-foods, pratos prontos, fatia-
dos como pepperoni para pizzas € o cre-
me vegetal Alvarina. Até o final do ano
estdo previstos outros langamentos na li-
nha de apresuntados e pratos prontos.

P — Por fim, explique um pouco a
politica de distribui¢io de produtos. A
empresa tem frota prépria, com cerca
de 500 caminhdes e outros 1.200 tercei-
rizados, levando seus produtos para
150.000 clientes. Mas como consegue
operar tamanha estrutura num mundo
cada vez mais dinimico e instantineo?
Que tempo médio demora um presun-
to, por exemplo, para ir do frigorifico
ao balcdo do ponto de venda?

R — Como ja havia dito, a distribui-
¢do do nosso mix de produtos € um dos
pontos altos da atuacio comercial da em-
presa. Nossa distribui¢do atua dentro da
filosofia de Qualidade Total, cujo objeti-
vo é fazer com que o produto chegue em
perfeito estado de conservagdo aos pon-
tos de venda e aos clientes. Ha casos em
que as entregas sdo feitas duas vezes ao
dia. E claro que o tempo, as circunstanci-
as e as distancias precisam ser levadas em
consideragdo. Uma coisa € certa: procu-
ramos ser os mais eficientes, lembrando
os principios que regem a Total Qualida-
de Sadia, para quem o cliente é o rei. E
digo mais: poderiamos ser ainda melho-
res na distribuigdo se o sistema rodovia-
rio do Pais fosse melhor. Fd
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NOSSA CAPA

" Os produtores de leite
dos Estados Unidos ja
usam em larga escala,

nos seus rebanhos, o
BST, hormonio natural
que eleva a produgio em

25%, na média. E o caso

de Eric Clifford, de
Vermont. Outros,
entretanto, colocam em
divida a inofensividade
do produto a saude
humana, embora este
tenha sido aprovado pelo
vigilante FDA
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S CONTECEY

Meio de campo esta
embolado

STA ACONTECENDO

E

A s coisas estdo muito confusas nos
pastos e nas lavouras. Telefonam
para redagdo d’A Granja querendo
saber o que vai acontecer, € 0s
jornalistas da casa contatam com as
fontes consideradas quentes, mas as
informagdes vém reticentes e sem
convicgdo. E a entressafra de noticias.
Neste estado de limbo, o horizonte a
curto prazo mostra-se cinzento, pois o
estado de espirito em relagdo ao
presente e futuro proximo é pouco
animador. O poder de compra da
populagdo acima da classe C e D, que
realmente foi beneficiada pelo Plano
Real, mostra-se com baixo poder de
fogo, pois esta acuada pelas dividas e
pelo medo de perder o emprego.

O estado de espirito euforico de um
ano atras foi substituido pelo temor e
cautela.

O setor de agribusiness ndo foge a
regra geral: a tatica € de retranca.

Liderangas

este momento de indefinigdes,

mais do que nunca se faz
necessaria a lideranga privada e do
governo. Na area das liderangas do
setor privado, ha nitidamente dois
complicadores. Primeiro, hd um
excesso de lideres, pretensos lideres,
associagdes, sindicatos, cooperativas,
federagoes e etc, quase sempre com
uma postura antiquada para analisar e
reivindicar solugdes para velhos
problemas. Essa pulverizagdo e 0
discurso fora da realidade tém
enfraquecido por demais a conquista de
um posicionamento sério, licido e,
como tal, produtivo. Segundo, grande
parte dos lideres é devedora de
caderno. Ou seja, estdo de rabo preso e,
por via desta circunstincia, qualquer
reivindicagdo, mesmo justa, tem 0
carimbo antecipado da suspeita de
estarem preferencialmente legislando
em causa propria.

No setor governamental, além da
ma vontade dos que tém poder de
decisdo, ha um obsticulo abismal: o
governo simplesmente ndo tem grana, e
qualquer mexida para fabricar dinheiro

significa inflagdo, que por sua vez
significa o atestado de 6bito do Plano
Real.

Como resolver esta equagdo? Bem,
essa bota precisa ser descalgada aos
poucos. Isso todo mundo percebe.

Poder da imprensa

postura da imprensa, amplamente

desfavoravel até 90 dias atras,
mudou e esta mudando em relagdo aos
problemas da agricultura. Ponto
importantissimo para o setor. Numa
democracia, sdo os meios de
comunicagdo que estabelecem o padrdo
de comportamento do povo. Ter a
opinido publica ao lado dos que
produzem no setor primério é uma
conquista de enorme valor, pois o que
mais preocupa o governo ¢ perder o
apoio daqueles que o elegeram.

A imprensa que realmente forma
opinido, hoje pelo menos, jd comega a
ter consciéncia do que representa o
segmento do agribusiness em termos de
PIB e seus extensos vasos capilares que
fazem movimentar indiretamente todos
os setores da economia.

O homem do campo que teve
prejuizo com sua lavoura, além de
penalizar a agroindustria ao ndo
comprar calcdrio, adubo, semente
fiscalizada, defensivos agricolas,
tratores, colheitadeiras, implementos
etc., também passa a nao fazer parte do
consumo de calgados, roupas,
brinquedos, automoveis, relogios,
apartamentos, piscinas, sitios etc.

A imprensa, assim como 0 governo,
esta percebendo que a depressdo da
agricultura constitui o primeiro sinal da
desacelera¢do. Como também esta
percebendo que a reversdo das
expectativas comega pelo setor
primario.

Coluna do meio

turma que cria boi esta na coluna

do meio. Nem tdo bom, nem tdo
ruim. Mas abaixo do ano passado, na
mesma época, quando os pregos da
arroba ficaram acima da média
historica. Afinal, ndo havia a dncora
cambial, e o povo se atirou a comer
carne com vontade e alegria. Agora, a
exporta¢ao baixou bastante, e 0s
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consumidores estdo contando centavos.
E a lei do mercado. O pessoal do
frango faz um marketing de vendas
mais agressivo e criativo, portanto,
mais competente.

Na area bovina, esta mais do que na
hora de se pensar em modernas
técnicas de comercializagdo. Neste
sentido, os frigorificos abatedores de
carne bovina estdo a mil anos-luz de
atraso.

E nos momentos de aperto que
surgem a oportunidade de mudangas.
Desde que haja lideranga e criatividade.

Criatividade

M ais do que nunca, governo e
iniciativa privada terdo que
cortar gorduras sem cair na anorexia e
passar ao exercicio da musculatura com
dieta inteligente.

Neste sentido, vale registrar a
criatividade e o espirito adulto e
maduro com que a Maxion, Destaque/
95 A Granja do Ano, no setor de
tratores, acertou com seus funcionarios:
um acordo de redugdo de 45% da
jornada de trabalho e redugio salarial
de 20%, com a garantia de emprego.
Ou seja, para se evitar demissoes
principalmente de colaboradores
qualificados, durante noventa dias
cada, empresa e empregados abrem
mao de um pouco. E vio dar-se um
tempo para terem condigdes de
voltarem 4 toda carga quando os patios
da fabrica e das concessiondrias ja
estiverem vazios.

Sim, porque ninguém acredita que o
impasse no setor agricola vai demorar
mais que trés meses.

Pra amenizar, temos o fato recente
de que os niveis de financiamento de
maquinas e implementos agricolas
foram elevados para 90% do
investimento total, assim como o prazo
de amortizagdo passou de cinco para
sete anos. Isto ja se constitui, sem
diivida, numa boa noticia. Ainda mais,
acrescentando-se a promessa formal do
BNDES de que os recursos estardo a
disposigdo 24 horas apés a
apresentagdo do recurso pelo agente
financeiro.

Tudo indica que a gente pode
apostar, assim como a Maxion, que em
90 dias os horizontes estardo apontando
para dias melhores. Fal
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Novo dirigente

ABGZ tem nosso apoio

“Comunicamos aos produtores e a co-
munidade cientifica que o Centro Nacio-
nal de Pesquisa de Suinos e Aves, orgio
da Empresa Brasileira de Pesquisa Agro-
pecuaria, tem novo chefe técnico. E o pes-
quisador Nelson Mores, médico veterina-
rio e com curso de mestrado em patologia
animal. O novo dirigente ja coordenou o
Programa Nacional de Pesquisa em Sui-
nos e Aves, presidiu a Associagdo Brasi-
leira de Veterinarios Especialistas em Su-
inos e, atualmente, integra o Comité Téc-
nico do Programa de Sistemas de Produ-
¢d0 Animal da Embrapa.”

Tania Scolari

Assessoria de imprensa da Embrapa
Concordia/SC

Weekend ja agradou

“Quero aplaudir a iniciativa da publi-
cagdo de Weekend & Turismo. A redagdo,
a paginagao, fotografia e todo o conjunto
grafico estdo agradaveis ao extremo, e sio,
nestes tempos tdo dificeis para todo o agri-
business, um lenitivo para enfrentar o nos-
s0 penoso dia-a-dia no campo. Quero ain-
da dizer que gragas ao Flash, que publi-
cou o langamento do Rumensin ABC, da
Elanco, os meus animais estdo livres do
timpanismo. Técnicos vindos de Sdo Pau-
lo e Porto Alegre estiveram no Rincdo de
Sdo Jodo para o langamento do produto
na regido e deverdo voltar embreve... Re-
cebam o meu abrago cheio de entusiasmo
pelo trabalho que vocés possibilitaram
fazer de A Granja, com seus 50 anos, a
revista mais antiga (e a mais nova) do
Brasil,”

Gabriel Gongalves da Silva Netto
Jaguardo/RS

Falta concorréncia

“Somos a segunda maior bacia leitei-
ra do estado do Rio Grande do Sul. Ape-
sar disso, somos explorados por uma co-
operativa que ndo da melhores condigdes
nem incentivos. Esta obtém sobre os pro-
dutores de leite mais de 200% de lucro
por cada litro entregue. Isto é porque tal-
vez sO exista uma cooperativa, apenas,
aqui na nossa regido.”

Carlos Santos
Pelotas/RS
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“Em nome da diretoria da Associagdo
Brasileira dos Criadores de Zebu, vimos,
através’ desta, manifestar o nosso agrade-
cimento e parabenizar esta editoria pela
exceléncia das matérias veiculadas sobre
a 61* Expozebu. Registramos, ainda, o
nosso reconhecimento ao apoio prestado
por este veiculo durante nossa adminis-
tragdo a frente desta entidade. Solicitamos
que igual apoio seja, também, oferecido a
nova diretoria.”

Rémulo Kardec de Camargos

Presidente da ABCZ
Uberaba/MG

Com a boca no
trombone

“Quando entro em uma instituigdo fi-
nanceira, deparo com fatos reais que cha-
mam a atengdo e me angustiam profun-
damente. Vejo homens honestos, traba-
Ihadores, se digladiando com as regras
do jogo do Sistema Financeiro, tentando
entender aquele emaranhado de papéis
que lhe é apresentado na hora em que ¢
obrigado a pedir um financiamento, por-
que ndo dispde mais de recursos propri-
os para continuar seu trabalho. Ali, ele
se ilude mais uma vez com as propostas
apresentadas. Nio tendo adquirido co-
nhecimento, ndo é capaz de anélise mais
profunda da situagdo. Nao dispde de tem-
po e nem de recursos para consultar um
catedratico no assunto, e entra no tal fi-
nanciamento (...sdo tantos tipos)... Isto
sem falar na enorme burocracia a que €
exposto até conseguir o tdo-falado em-
préstimo, isto quando consegue... Ai, ele
sai todo contente e parte, com unhas e
dentes, pra cima do seu trabalho, que é o
cultivo da terra, que gera alimentos para
milhdes de brasileiros. Enfrenta todo o
tipo de dificuldade, quando € obrigado a
buscar orientagdes junto aos departamen-
tos de assisténcia técnica. Passa a traba-
Thar em cima de alguns dados, que na
maioria das vezes ndo entende, mas vai
fazendo, porque é norma exigida pelo
Sistema Financeiro. E a coisa vai fican-
do complicada. Mas, como ele tem que
preparar a terra, dar assisténcia a sua fa-
milia, & familia de um auxiliar (quando
pode contratar), dar assisténcia as maqui-

nas, etc, o tempo vai voando. Ele nio
para, precisa apurar, porque precisa plan-
tar, se ndo, vence a época do plantio e
vem as interferéncias do clima (seca/chu-
va/frio). Como os R$ andam dificeis, ndo
pode contratar o niimero de auxiliares ne-
cessarios, porque nao pode pagar. Tem que
baixar custo, porque o empréstimo libe-
rado foi pouco. Mas tem que se contentar
com isso e dar, até, gragas-a-deus, por ter
conseguido este pouco. Se ndo conseguis-
se nada, como lhe haviam dito, como iria
plantar? Como pagaria um outro emprés-
timo feito e que ndo foi possivel cobrir? E
a coisa vai ficando cada vez mais enrola-
da. Mas...tem que continuar. E homem
honrado e s6 aprendeu a trabalhar, nio
teve tempo para aprender como ludibriar
certas situagdes do sistema. Por isso, ele
vai se enrodilhando de apertos para o
amanha resolver, porque hoje ndo da!... E
assim vai levando. Nem se da conta de
que paga muitos impostos, é explorado
pelo Sistema e ndo tem direitos a recla-
mar! Vender, vender...! Somente os gran-
des empresarios, que monopolizam o Sjs-
tema Financeiro do Pais, € que t&m reg].
Onde estdo? Também ele ndo sabe. Sg
sabe que tem que pagar...Ha, também, g
que fazem empréstimos e compram F.
1000, casas, mansdes, fazendas... Esteg ja
renegociaram suas dividas. Obseryo toda
esta situagdo e fico mais indignada ao ve
dentro de uma agéncia financeira, filag de’
espera, informagdes mal—daclas._,QuElnd0
surgem as falhas, ndo se acha o autg, d
fato. Mas um pato tem que pagar, _ P
onde sair? Em qué acreditar? No qug ac o
ditar? Serd que um homem, que h4 mul."e‘
trabalha neste Pais, que tem as suag mﬁl to
calejadas, € merecedor de estar expog,
estas e a outras tantas humilhagdes? g 5
que todos podem contratar um contadg,
um advogado para cuidar da papelamg ¢
demandas judiciais? Ou sera que gg -5
didas criadas e tomadas pelo Sistem, sy
estdo sendo contra os direitos dos hOmnao
trabalhadores? Nio serd a mesma polite‘ i
adotada pelos virus e bactérias, que ;Ca
gam e asfixiam o trabalhador até g
te?” o
Maria Lourdes Krasniey,.,
Sorrr'_go/M;.

Tire suas duvidas ou dé a sua opinigo:
escreva para redagédo da revista
A GRANJA, Caixa Postal 2890,
CEP 90001-970, Porto Alegre/RS.
As cartas poderdo ser publicadas de
forma resumida, seja por motivo de
espaco ou de clareza.
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Temos trigo

“Tenho lido freqiientemen-
te que o Brasil ndo possui tri-
go de qualidade e que, por isso,
vai gastar, este ano, US$ 2 bi-
lhdes na importagdo deste ce-
real. Afinal, existe tecnologia
disponivel e qual sera a pro-
dugdo triticola nesta safra?”

Carlos Furtado Selmi
Sdo Lourengo do Oeste/SC

— De acordo com Pe-

dro Luiz Scheeren, do
Centro Nacional de Pesquisa
do Trigo (CNPT) da Embrapa,
em Passo Fundo/RS, os triti-
cultores do PR, RS, SC, MS, SP
e MG tiveram, nesta safra, 82
cultivares a sua disposigdo,
sendo 22 classificados como
comuns, 24 intermedidrios,
29 superiores e sete melhora-
dores. Todo este material teve
recomendagdo oficial para
diferentes regides especificas.
Ja o pesquisador Aroldo
Gallon Linhares garante que
produzir trigo no Brasil é so
uma questdo de queret, ao
lembrar que a produgdo na-
cional foi de 6,2 milhdes de
toneladas em 1987. Entretan-
to, devido a desestimulos da
drea econdmica, chegou-se d
previsdo de que, nesta safra,
produziremos apenas 1,7 mi-
lhdo de toneladas, o que obri-
gard o Pais a importar 6,5 mi-
lhoes de toneladas e gastar
mais de US§ 1,2 bilhdo.

Contra o raio
destruidor

“Minha propriedade rural
em Presidente Prudente, onde
crio nelore e cavalos manga-
larga, costuma ser atingida
por violentas tempestades e
raios que destréem cercas e
postes. Existe algum estudo
sobre como proteger as insta-
lagdes rurais das descargas

elétricas?”
B — Indicamos o livro
“Protegdo de edifica-
¢oes contra descargas atmos-
féricas”, do engenheiro-ele-
tricista José Adolfo Cipoli e
editado pelo Instituto Campi-
neiro de Ensino Agricola.
Com 93 paginas divididas em
oito capitulos, a obra pode
ser solicitada pelo correio. O
endereco do instituto é Aveni-
da Mirandépolis, 320, caixa
postal 1148, CEP 13050-360,
Campinas/SP, fone (0192) 47-
7011, fax 47-0443.

Anderson Dias
Presidente Prudente/SP

\
i Lo Wi et 45
Um

“Crio cabras leiteiras em
Sao Sebastido do Passé e even-
tualmente preciso descartar al-
guns bodinhos. Li no exemplar
n® 555, de fevereiro, o Ponto
de Vista de Adroaldo Zanella
sobre ‘Fim ao sofrimento dos
animais’, onde ele fala de pis-
tola de émbolo captivo, gas
carbdnico e descarga elétrica
como métodos de atordoamen-
to e inconscientizagdo do ani-
mal para abate e posterior san-
gria, esfola e corte. Ao mesmo
tempo, recebi material do Cen-
tro Nacional de Pesquisa de
Caprinos (CNPC), da Embra-
pa, co-editado pelo Sebrae, re-
comendando o abate ‘do bicho

Tem moleque no bananal

“Planto 2,5 hectares de
banana-nanicdo nas proxi-
midades de Itajai/SC e gos-
taria de acabar com o besou-
ro conhecido como mole-
que, pois suas larvas andam
destruindo os pseudocaules
das plantas. Ha literatura a
respeito do assunto?”

Joyce Scamparini
Itajal/SC

m — Também conheci-
do por broca-da-ba-
naneira (Cosmopolites sor-
didus), o moleque é um pe-
queno besouro preto de 12
milimetros de comprimenio e
habitos noturnos, cujas lar-
vas alimentam-se dos rizo-
mas (raizes) do pseudocau-
le, cavando galerias que le-
vam ao tombamento da plan-

ta ou ao apodrecimento.
Para seu combate, sugerem-
se tratos culturais (destrui-
¢do dos restos do pseudo-
caule e eliminagdo das fo-
lhas velhas), além do uso de
inseticidas especificos em
rotagdo, para evitar a resis-
téncia da praga. Sugerimos
que entre em contato com
técnicos da Epagri em ltajai,
através do fone (473) 46-
5244, que podem fornecer as
doses recomendadas. Quan-
to a literatura, indicamos o
livio “Banana — cultura,
matéria-prima, processa-
mento e aspectos economi-
cos”, escrito por diversos
pesquisadores do Instituto
de Tecnologia de Alimentos
(Ital), em Campinas/SP. Pe-
didos pelo fone (0192) 47-
3184 ou fax 47.0443.

eto_ de abater o bode

com uma forte cacetada na
nuca’. Como ndo concordo
com esta pratica, escrevo-lhes
para receber informagdes so-
bre os métodos descritos por

Zanella.”
Alexandre Varella
Salvador/BA

B — Procure as seguin-
tes empresas: Indus-
tria Brasileira de Equipamen-
tos Frigorificos (IBEF), na
Rua Spélio Machado Lourei-
ro, 282, CEP 14300-000, Ri-
beirdo Preto/SP, fone (016)
761-6369; e Gil Equipamen-
tos, na Avenida Brasil, 148,
CEP 14075-040, Ribeirao
Preto/SP, fone (016) 626-2800,
fax 626-2098. Ambas traba-
lham com os produtos deseja-
dos.

Sinaleiro e
pequim

“Escrevo para obter ende-
reco de criadores de marreco-
pequim e ganso-sinaleiro, os
quais gostaria de comprar
para uma criagio de fundo de

quintal.”
Rosédngela Berleze
Uruguaiana/RS

— Entre em contato

com o criador Afon-
so José Nunes Pinto, de Por-
to Alegre/RS, através do te-
lefone (051) 334-2267. No
caso especifico do ganso-si-
naleiro, procure o criador
Jaime Mello Bulhédes, tam-
bém de Porto Alegre, pelos
telefones (051) 246-7798 e
246-7616.
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Mas tem uma coisa...

enina bonita, prendada, poli-

glota, estudiosa. Nunca deu

problemas aos pais. Teve na-
moricos de adolescente, sem maiores
conseqiiéncias.

Entrou na universidade depois de
passar num dos primeiros lugares do
vestibular.

E conheceu, finalmente, aquele que
seria o grande amor de sua vida, o amor
fatal e definitivo, no entusiasmo com
que as meninas de 18 anos véem amo-
res “definitivos” em qualquer idiota.

Disse ao pai que gostaria de levar o
love para passar o feriaddo na fazenda:
“Mas tem uma coisa...”

“Vocalista do Para-Lamas?”, brincou
o fazendeiro.

“Ndo enche, pai, que o assunto é sé-
rio.

“Drogas?”, assustou-se o velho, na
flor dos seus 44 anos bem-vividos.

“Ndo, pai, ele é o maior caretdo. Ndo
fuma, ndo cheira e ndo toca em alcool.
Mas tem uma coisa: usa rabo-de-cava-
lo.”

O pai respirou fundo, engoliu em
seco e ficou quieto. Até admite que ca-
belos compridos, para quem os tém li-
sos, podem ser toleraveis, com duas con-
digdes: de que andem amarrados em
rabo-de-cavalo e sejam lavados ao me-
nos uma vez por ano.

Lavagens semestrais, para certas
pessoas, ja constituem um exagero.

Superado o susto capilar, a menina
acrescentou o golpe que poderia ser fa-
tal: “E usa brinco”.

E o pobre pai mordeu o bico do ca-
chimbo, o que sempre ¢ melhor do que
dizer alguma coisa. Mesmo porque ndo
saberia o que dizer de um sujeito que
usa brincos. E certo que o J6 Soares usa,
mas nunca fez o tipo do genro ideal, a
comegar por aquele enorme ventre de
burgués.

Convivendo com a idéia de hospe-
dar um sujeito de brinco e rabo-de-ca-
valo, que ainda por cima era o amor de-
finitivo de sua filha, o pobre pai come-
¢ou a estabelecer comparagdes: poderia
ser traficante, extorsionario, esotérico.
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Até que brinco e rabo-de-cavalo da-
vam para agiientar.

Mas a menina insistia: “E tem outra
coisa que € melhor o senhor ficar saben-
do desde ja: ele tem uma tatuagem...”

Temendo que fosse naquela regido
em que o festejado ator Guilherme de
Padua, suposto assassino de Daniela
Perez, se fez tatuar, o pobre fazendeiro
hesitou antes de perguntar: “Tatuagem?
Onde?”

“No brago. Alids, tem duas: uma no
brago e outra no bumbum. Mas sdo mui-
to discretas, duas borboletinhas”, tran-
qtiilizou a filha.

“Como foi que vocé viu a outra?”

“Na praia, quando ele estd de sun-
guinha, aparece...”

Rabo-de-cavalo, brinco, borboleti-
nha tatuada no bumbum: “Usa vestido
e maquilagem?”, perguntou o pai.

Ai foi a vez da menina ficar choro-
sa, dizer que ndo era possivel conversar
a sério, sobre coisas sérias, naquela fa-
milia. E que ela, se ndo fosse por causa
dos irmdos, j4 estaria morando sozinha.
E disse mais: “Se for para o senhor im-
plicar com o Adroaldo, eu ndo levo ele
no feriaddo. E também ndo vou para a
fazenda. Nunca mais piso na fazen-
da...”

“E dela que a gente vive”, ponderou
0 pai, enquanto anotava o nome do fu-
turo genro: Adroaldo. De brinco, rabo-
de-cavalo, com uma borboletinha tatu-
ada na bunda, chamado Adroaldo. Tudo
bem; podia ser pior.

“E ainda tem uma coisa...”, a meni-
na ja falava alto, em tom ameagador.

“Botafoguense?”, assustou-se o ve-
lho, que admitia gremistas, corinthianos,
cruzeirenses, admitia até brinco e taty-
agem, mas ndo podia conviver com a
id¢ia de ter um genro botafoguense.

“E progressista, pai. Ou como o se-
nhor gosta de dizer: € meio comuna tem
idéias avangadas, socializantes.”

“PC do B?

oy
! “Tem cura”, tranqiiilizou o velho:
‘Com o tempo, passa. O Paulo Delgadg
¢ petista e € um sujeito civilizado, O Jo
ge Sanglard, o Patrus Ananias,. g partl“-
do deve ter uns dez ou 12 sujeitog ci )
lizados. De repente, teu namoradg & iy
deles.” =i

“Quer dizer que eu po
Adroaldo? Sossecéada‘?” i O

“Sossegada, como?”

“Sem que o senhor implj
menino, dé cavalo xucrlo]..‘.:llfe(,:g? 9
quando o senhor deu um potro redo ia,
para o Chiquinho?” Mdo

“Mas ele disse que montava ng hin:
ca...”, defendeu-se o velho. 'pi-

“P6, sacanagem, pai: 0 mening
brou o brago e brigou comigo.”

“Bem-feito: ndo era guri a ty
ra. Mas o Aldrovando...”

“Adroaldo, pai.”

“O Adroaldo vai dar um 6tim,
ro, se cortar o cabelo, tirar o brincg
mover a tatuagem e aderir ao neolib’er&
(liisn,a’o, como qualquer sujeito cjyir:. o

0.

“Mas tem uma coisa que o senh
pode ficar sossegado, pai.’ .

“Sossegado, eu? Vocé me ames a
com um petista de rabo-de-cavalo, brip,.
co e tatuagem, chamado Adroaldo, o
Aldrovando, sei 14, e ainda quer que ey
fique na maior felicidade?”

“E que ele usa camisinha, pai...” Ej

Que.

a alty.

ViliZa-



ORTEIRA ABERTA

Avestruz na mira dos
pecuaristas

P ecuaristas norte-americanos come-
¢am a criar avestruzes, apostando na
grande demanda por sua carne de baixo
teor de gordura (menor que o do frango
e do peru) e sua pele. L4, um filhote aba-
tido é vendido por cerca de US$ 650 a
US$ 850, enquanto os filhotes vivos va-
lem US$ 350, e um casal de reproduto-
res adultos ndo sai por menos de US$
15.000. A coqueluche é tal que Associa-
¢do Americana de Avestruzes ja tem qua-
se 4.000 sdcios, contra os 976 da data de
fundagdo, em 1991. As aves — quase
300.000 naquele pais — vivem em pe-
quenos espagos de terra ndo-apropriados
ao cultivo, ndo tém mau cheiro e ndo atra-
em moscas. Nio seria uma solugdo para
limpar algumas édreas no Brasil?

0 zebu macio

entro de dois anos, estara conclui-

da a pesquisa da veterinaria Jane
Maria Ourique, da Universidade Federal
do Rio Grande do Sul, visando determi-
nar a maciez da carne em novilhos de pas-
tagem e de confinamento, de diferentes
composigdes raciais. O que se sabe hoje,

explica ela, ¢ que a maciez depende do
processo proteolitico que ocorre no teci-
do musculoso; isto €, da agdo de enzimas
que degradam ou ndo as fibras muscula-
res. Segundo Jane, a maciez, que também
possui herdabilidade, € o resultado da pro-
porgdo entre calpaina (enzima que garan-
te a maciez) e a calpastatina (enzima que
inibe a calpaina). Com o trabalho, con-
clui a pesquisadora, sera possivel seleci-
onar linhagens de zebuinos que tenham
carne mais macia, confirmando ou derru-
bando por terra o antigo argumento de que
a carne de zebu € geneticamente mais dura
que a do bovino europeu.

Tratores atolados

s vésperas do plantio da nova safra

de verio, a crise da agricultura pa-
ralisou as vendas de maquinas agricolas.
Em julho, as vendas tiveram a maior que-
da da historia do setor. Foram vendidas
duas colheitadeiras e 1.189 tratores no
Pais. Em 1994, no mesmo més, foram
vendidas 132 colheitadeiras e 3.823 tra-
tores. No acumulado do ano (janeiro a
julho), o comércio de maquinas agrico-
las registrou uma queda de 28,7% (de

25,3 mil para 18 mil unidades) em rela-
¢do a igual periodo de 94.

A queda nas vendas reflete a perda
de renda dos produtores e o endividamen-
to da agricultura. Em agosto de 94, o agri-
cultor precisava vender 6.194 sacas de
soja para comprar um trator de 150cv;
hoje, o prego da maquina equivale a
7.628 sacas de soja.

Quer? Paga!

e o Congresso trabalhar ¢ ninguém

tumultuar, a partir de 96 todos os ser-
vigos prestados pelo Ministério da Agri-
cultura nas areas de inspegdo, fiscaliza-
¢do e defesa agropecudria serdo devida-
mente cobrados. O projeto de lei foi ela-
borado pela Secretaria de Defesa Sanita-
ria que, até o momento, ainda ndo defi-
niu o valor das taxas. O secretario Enio
Marques justifica que o Brasil assumiu
inlimeros compromissos internacionais e
precisa se ajustar a estas exigéncias. “So
que isto custa dinheiro”, lembra, ressal-
tando que a cobranga é uma pratica co-
mum em todos os paises que desenvol-
vem estas atividades. E todos vdo pagar:
pessoas fisicas e juridicas.

Afrouxando o saco do touro

E sta historia de fi-
car apertando e
medindo o perimetro
escrotal, atras de mais
fertilidade no rebanho, |
niao é bem assim, con-
forme afirmou o vete- |
rindrio norte-america-
no David Notter, da |
Universidade de Virgi- |
nia, recentemente no
Rio Grande do Sul
para falar do assunto.
Segundo Notter, antes
de descartar touros com escrotos peque-
nos, € preciso determinar se a raga em
questdo ndo & caracterizada por reprodu-
tores com pequenos sacos. Outro deta-
lhe: cada touro, conforme sua curva de
idade, possui um tamanho de escroto.
Logo, ndo adianta querer testiculos de
quatro anos em garrotes. A melhor idade
para a medida, diz Notter, ronda os 18

meses. Por fim, ele vem com um argu-
mento demolidor: mesmo nos EUA, ter-
ra da pesquisa e da estatistica, ainda nio
sabe-se ao certo quanto de énfase deve
ser dada a selegdo baseada no perimetro
escrotal, j4 que em termos de eficiéncia
reprodutiva, em nivel genético, o tama-
nho -da circunferéncia escrotal colabora
com somente 10%, se muito.
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BALANGAS ELETRONICAS
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Anténio Sanches

Precisao na ponta dos cascos

era da venda
A do caminhdo

de boi, com a
tropa pesada apenas na
porta do frigorifico, pa-
rece estar perto do fim,
com a chegada, ao mer-
cado, da agil e precisa
balanga eletrénica. Facil de operar, este
valioso equipamento, na verdade, ja vem
sendo utilizado nos Estados Unidos, Aus-
trélia e Africa do Sul hd mais de 15 anos.

12 - SETEMBRO 1995

Jodo Paulo Uriartt

Fdceis de instalar e
superprecisos na medicio, 0s
novos equipamentos comegam a
desembarcar no campo

No Brasil, porém, seu uso mais inten-
sivo comegou hd apenas cinco anos, quan-
do alguns estabelecimentos pecuarios pre-
feriram abandonar a pesagem com bajan-

gas mecanicas de gado instaladas ge, i
do rodeio, em baixo de rvores, ou ng ¢ 0
junto do brete. Os primeiros produtog e]l;:
trénicos que apareceram no territorio by,
sileiro eram importados, de origem norte.
americana ou canadense.

Mas logo surgirarp empresas nacionajg
que passaram a fabricar balangas 3 partir
de tecnologia importada, como fez a To.
ledo do Brasil Ind(stria de Balangas Ltda,,
de Sdo Paulo, que adquiriu a patente de
um fabricante australiano e, possivelmen-



te, seja hoje a unica companhia a cons-
truir este tipo de equipamento no Pais.
Outras empresas que se aventuraram por
este caminho preferiram abandonar o
ramo, diante da forte concorréncia do
material importado.

Com a abertura do mercado brasilei-
ro, ficou mais facil as empresas que atu-
am na area de instalagdes rurais trazerem
produtos estrangeiros, através de represen-
tagdes ou distribuigdes exclusivas, como
fizeram a Farm Tech Tecnologia Agrope-
cuaria Ltda., de Porto Alegre/RS, que ven-
de equipamentos da Tru-Test Limited, de
Auckland, Nova Zelandia, ou a Casale
Equipamentos Ltda., de Sao Carlos/SP,
que comercializa produtos da J. Star Ele-
tronics, de Fort Atkinson, Estados Unidos.

Outra empresa que atua no setor é a
Allflex Internacional, com sede em Sdo
Paulo/SP, e que importa material direta-
mente de sua matriz na Nova Zelandia.

E h4, ainda, industrias nacionais de
balangas mecénicas que estdo entrando no
segmento eletronico, como a Comércio e
Industria de Madeiras e Metaltrgica Sdo
Cristovao Ltda., de Dracena/SP, fabricante
de produtos da marca Coimma. De acor-
do com seu diretor comercial, José Otaci-
lio da Silveira, a empresa ja opera com
seis modelos de balangas mecanicas de
bovinos que, sob encomenda, podem ter
componentes eletromecdnicos, como a
leitura da pesagem e visor digital. “No
segundo semestre do ano que vem, entre-
tanto, vamos colocar no mercado produ-
tos totalmente eletronicos”, adiantou Sil-
veira, diante da crescente procura por este
tipo de produto.

O agrénomo Marcelo Cime Lima, di-
retor da Farm Tech, explicou que a idéia

Cirne Lima, da Farm Tech: cabe em qualquer lugar

de trazer produtos da Tru-Test veio ao
acaso, quando, em 1990, deparou-se com
balangas eletronicas sendo utilizadas para
pesar touros bull beef (sem raga definida,
proprio para a produgdo de carne de ham-
burguer), na Nova Zelandia.

“Eu fazia especializagdo em ‘farm
management’ (administragdo rural) na
Massey University, e nem sabia que exis-
tiam balangas deste tipo; minha primeira
impressdo foi supor que era um equipa-

mento caro’, disse ele. De volta ao Brasil
e sabendo dos pregos, o empresario tra-
tou de operacionalizar uma firma de re-
presentagdo, com 0s primeiros produtos
chegando ao Pais no ano passado.

Hoje, ja existem mais de 40 balancas
Tru-Test no Brasil, com clientes na area
de suinos, aves e bovinos, em sete esta-
dos brasileiros. Entre seus clientes ha em-
presas como Sadia, Perdigdo, Ceval, Avi-
pal e Frigorifico Pindaré, de Belém/PA.

A MAIS ALTA TECNOLOGIA A BAIXO CUSTO!

CERCAS ELETRICAS

ARGENTINA

Com 50 anos de mercado,

@ Controle efetivo dos animais

@ Baixissimos custos de implantagao
e manutengao

" W as cercas Picana apresentam
alta eficiéncia ao menor custo por km

@ Imbativel versatilidade na formagéo de
potreiros tempordrios ou permanentes

Para elevar a produtividade da
pecudria, a Farm Tech traz e adapta
a melhor tecnologia do primeiro

mundo para o Brasil. :
E, ao contrério do que vocé, criador, |V S8
pensa, com um prego compensador

Tecnologia Agropecudria

Porto Alegre / RS - (051) 222.1494

0 mais confidvel sistema de pesagem
de animais, Tru-Test s0 tem vantagens
@ células de carga controladas por
computador - garantia de precisdo
@ Totaimente selada - protegida da chuva,
esterco, urina e poeira
@ Portétil e muito facil de instalar

) TRU-TEST

e
NOVA ZELANDIA

CIRANDA
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Na area bovina, ha estabelecimentos como
Agropecuaria Ferraz Papa e Jacarezinho
(Grupo Grendene).

Cime Lima comercializa trés modelos
de balangas da série 700, com pregos va-
riando de R$ 2.100,00 a R$ 3.500,00
(FOB-Porto Alegre, em agosto), sem ins-
talagdo, garantia de um ano e certificadas
pela norma ISO 9001. Em outubro, uma
nova série, mais avangada, comegara a ser
importada.

Liberando gente — A grande vanta-
gem da balanga eletrdnica em relagdo a
mecénica ¢ a facilidade de sua instalagio
e operagdo, além da precisdo do dado ele-
tronico. Na instalagdo, € preciso somente
uma superficie plana, onde as barras de
carga serdo colocadas. Nelas — normal-
mente fabricadas de ferro, aluminio ae-
rondutico, ago galvanizado ou inoxida-
vel —, existem células de carga de alu-
minio, sensiveis a pressdo do que sera
pesado. Sobre elas, pode ser colocada uma
plataforma, estrado, caixdo ou gaiola.

“Enquanto uma balanga mecanica tra-
dicional necessita de uma obra de enge-
nharia, para a colocagdo da gaiola ou bre-
te, no qual j& vem acoplada, e mais os com-
ponentes de pesagem, adaptados sobre
uma base de alvenaria, a eletrnica € to-
talmente portatil, sendo colocada em qual-

STOCK WEIGH

PARA BOVINOS, COM BARRA DE PESAGEM EM ACO INOX

Capacidade: 900kg e 2.700 ficil de instalar
e fransportar (portatil) funciona a bateria (12V) ou luz (110V)

PARA PESAGEM DE GADO E U
PRODUTOS AGRICOLAS COM ALTA PRECISAO

Distribuidora exclusiva J.Star:

14 - SETEMBRO 1985

Caracteristicas do produto

* Indicador com
display digital e
dispositivo “lock-
on” (trava) em al-
guns modelos

* Pesagem de
100 gramas até
3.000kg, conforme
modelo, para pe-
quenas cargas esta-
ticas, material de
construgdo, ragio,
sal mineral, sila-
gem, suinos, engra-
dados de aves, ovi-
nos, eqiiinos e bovi-
nos, por lotes ou in-
dividualmente

* Barras de car-
ga e caixa do indi-
cador moveis, com fiagdo e conecto-
res protegidos contra a umidade e cor-
rosao do chorume, urina e p6, vendi-
das em kits pesando em torno de 15kg,
com manual de instrugdo

* alimentagdo elétrica de 110-220V,
ou bateria do veiculo (12V), com ba-

quer lugar”, destaca ainda o agrénomo
gaucho.

No sistema de pesagem tradicional
com a balanga mecénica, sdo necessarias
quatro pessoas: uma para abrir a porta do
brete; uma segunda para ler o brinco de
identificagdo e tocar o garrote para dentro
do brete ou gaiola; outra para operar nos
contrapesos e fazer a pesagem propria-
mente dita; e mais outra para abrir a porta
de saida e espantar o animal.

No sistema eletrénico, basta um ope-
rador teclando a caixa de comando (fabri-
cadas de metal ou policarbonato, o mate-
rial usado em capacetes de automobilis-
mo), onde estdo instalados os indicado-
res, com visor de cristal liquido.

Em geral, os softwares (da marca Su-
perdamp, na balanga Tru-Test, e Stock
Weigh, na J. Star) sdo dotados de disposi-
tivo “lock-on”, que trava o peso estatico
do animal no momento da pesagem, ins-
tantaneamente, permitindo que este se
movimente sem alterar o registro, mesmo
que os digitos do display flutuem. Devi-
do a esta caracteristica, a pesagem pode
ser feita em um segundo, ante os 10-15
segund_os da pesagem mecénica, confor-
me sal_lentou Dulcinéa Domingos Leite,
supervisora de vendas da Casale Equipa-
mentos. Dessa forma, a pesagem pode ser
realizada concomitante a outros mane;jos,

teria interna re-
carregavel para 8
horas de uso, con-
forme modelo

* memoria de
2.000 a 7.600 re-
gistros, podendo
armazenar até 99
arquivos (para di-
ferentes categori-
as de rebanhos),
conforme o mo-
delo, e registro do
nimero do brin-
co/tatuagem do
animal

* controle de
velocidade de pe-
sagem em alguns
modelos

* ajuste de zero automatico (tara)

* interface para computador, segun-
do modelo, e com impressora para im-
pressdo de até 13 tipos de relatérios

* exige base de concreto nivelada

* prego de R$ 2.100,00 a RS
3.507,00, segundo o modelo (agosto/95)

como descorna, vacinagio e dosificagdes,
exigindo uma tinica passagem do animal
pelo brete.

“Outras vantagens sdo a objetividade
e a precisdo da leitura, como um indice de
99,5%, praticamente eliminando a mar-
gem de erro”, garantiu a supervisora, ao
lembrar que sua empresa trabalha Com,um
modelo especifico para bovinos (EZ-1 50)
oferecido a R$ 3.507,00 (FOB-Sio Car.
los, em agosto), garantia de 3 anos e asis-
téncia técnica. A Casale trabalha cop, pro
dutos da J. Star ha 5 anos, e est4 com um X
procura 70% maior que em igual perioda
do ano passado. R

“Vendemos para todo o Brasil e, i,
sive, Chile, Argentina, Bolivia e Uruguaih
chegando a representar uma importagio de
US$ 250 mil em equipamentos em 1994:
este ano, estamos atuando em todos o seg:
mentos, mas ha uma concentragdo de pe-
didos pelas fazendas de engorda e cruza.
mento industrial do Sudeste e Brasil Cen-
tral”, acrescentou ela, ressaltando que o
aumento de demanda deve-se a conscien-
tizagdo dos produtores. “O pessoal se dey
conta que pesar o gado € tio importante
como alimenté-lo, e que embora a balanga
mecdnica seja mais barata (em torno de R
700,00), a eletronica é tdo simples, precisa
e rdpida que € um investimento que vale a
pena”, concluiu. Fl



Fornecer
ou nao
fornecer
hormonio?

Texto e fotos: Kika Bronger
De Vermont/USA

ma das maiores novidades no
l | mercado leiteiro desde o surgi-
mento da inseminagdo artificial,
na metade deste século, é o BST (soma-
totropina bovina) ou BGH (bovine gro-
wth hormone), um hormoénio protéico
natural que, injetado na vaca, aumenta
a produgdo média de leite em 25%. O
produto ¢é fabricado pela Monsanto e
leva o nome de Posilac. No Brasil, a so-
matotropina é comercializada pela Mon-
santo desde 1991, com o nome de Lac-
totropin (ver adiante).

Desde que comegou a ser usado nos
Estados Unidos, em fevereiro de 1994,
aproximadamente 14,5 milhdes de uni-
dades ja foram distribuidas. S6 nos pri-
meiros seis meses do ano passado, a
Monsanto entregou 6,8 milhdes de do-
ses, aumentando para 7,7 milhdes no se-
gundo semestre, num crescimento de
13,2%. A empresa
informa, também,
que 11% dos produ-
tores de leite norte-
americanos estdo
usando-o neste pri-
meiro ano de comer-
cializagdo.

Uma delas é a
Clifford Farm, de
Vermont, no norte dos Estados Unidos,
que atua na produgéo de leite ha oito ge-
ragoes e vem acompanhando de perto as
inovagdes tecnologicas mundiais. Eric
Clifford, atual dono da fazenda em so-
ciedade com seu pai, explica que elabo-
rouum programa de reprodugdo no qual
as matrizes — sempre confinadas, seja

LEITE 1

inverno ou verdo — ddo cria no perio-
do entre maio e dezembro. “A gente pla-
neja a ultima parigdo para dezembro e,

Produtores americanos discutem
o uso do BST, um hormonio
gue aumenta a produgio leiteira
em 25%, na média

assim, temos tempo para trabalhar no
campo antes da primavera (que inicia em
maio), e também temos um tempo livre”,
contou Clifford.

Ele comegou a usar o hormdnio 20
dias apos a sua legalizagdo. “O BST se
adaptou ao meu manejo reprodutivo de
uma maneira incrivel”, disse. A fazen-

da tem um total de 220 vacas confina-
das em free-stall (currais abertos), con-
troladas apenas por dois empregados.
Em geral, existem 120 fémeas em orde-
nha, com uma produgdo de 11.793,6
quilos de leite/vaca/ano, representando
uma média diaria de 32,31 quilos por
fémea. Antes de comecar a usar o BST,
a produgdo era de 8.164,8 quilos de lei-
te por vaca por ano, uma média diaria
de 22,36 quilos. O acréscimo foi de es-
pantosos 44,5%.

De acordo com a Monsanto, o pro-
duto deve ser aplicado nove semanas
apo6s o inicio da lactagdo, ou 100 dias
depois do parto. Dai em diante, a vaca
recebe uma inje¢do subcutdnea de
500mg na dobra da cola, a cada 14 dias,
com a ultima dosagem duas semanas
antes do época de ser seca. O produto
comega a agir dois a trés dias depois da
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primeira dose, atingindo seu pico méaxi-
mo de seis a oito semanas ap6s o inicio
de uso.

Como ¢é vendido — O sistema de
vendas do fabricante inclui um criativo
método de reposigdo de doses entregues
na fazenda. Nos Estados Unidos, basta
telefonar para a empresa, numa ligagdo
grétis, que o Posilac € entregue pela Fe-
deral Express (uma courier internacio-
nal de entregas rapidas) na casa do fa-
zendeiro em 48 horas. Cada dose de
500mg ja é fornecida em uma seringa
individual, custa US$ 5,80 e deve ser
armazenada em geladeira (de 2 a 8 graus
centigrados). Ap6s o uso, o produtor
manda para a empresa, via correio, as
seringas descartaveis usadas, dentro de
um pote plastico também fornecido pela
companhia, que tem um sistema proprio
de reciclagem. Dois dias depois, ele re-
cebe o pote plastico em casa, com um
novo lote de 25 seringas.

0 que é e como
funciona

BST é um hormdénio protéico

produzido naturalmente na
glandula pituitaria da vaca, sendo
responsavel pelo controle de leite. Ci-
entistas de engenharia genética con-
seguiram isolar o gene da produgdo
leiteira, introduziram-no em bactéri-
as multiplicadoras e, em 1986, desen-
volveram, em laboratorio, o rBST (a
letra “v” significa recombinante), que
¢ exatamente idéntico ao BST produ-
zido pela vaca.

Injetado, o rBST mistura-se ao
BST natural. Juntos, eles vdo para o
figado e estimulam a producdo de
IGF-1 (insulin-like growth factor),
que é responsavel pela conversdo de
nutrientes em leite. Como existe um

16 - SETEMBRO 1995

Mais comida —
Clifford adaptou o Po-
silac ao manejo da fa-
zenda. Ele aplica a in-
jegdo entre 75 e 85
dias depois do parto,
com o periodo de lac-
tagcdo mantido em 305
dias. “O Posilac é oti-
Mo para secar a vaca,
pois depois da ultima
dosagem a secregdo
de leite diminui rapi-
do e facilita o manejo
e os procedimentos de

Quilos de leite
63,50

47,62

31,75

15,87

oo ‘\,/*\

LACTAGAO NA CLIFFORD FARM

(Vaca 200)

i
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B Agosto/94
@ Agosto/93

higiene”, afirmou o 91
fazendeiro.

Ele destacou, en-
tretanto, que o Posilac, embora propor-
cione aumento de produgdo, leva as va-
cas a exigirem mais alimentagdo. “Antes
do Posilac, cada vaca comia cerca de
22,68 quilos de ragdo ao dia, e agora pas-
sou a comer 26,76 quilos diari-
os de ragdo. Em compensagio,
cada uma produz de 2,72 a 3,62
quilos de leite a mais por dia.”
Para ilustrar, ele apresenta o
grafico (acima) de produgdo da
vaca de nimero 200, cuja lac-
tagdo cresceu expressivamente
apos o uso do produto.

Além do aumento na ali-
mentagdo, vacas que estio sen-
do tratadas com o Posilac pre-
cisam de dgua de melhor qua-

volume maior de horménio no siste-
ma, ocorre, por conseqiiéncia, a esti-
mulagdo de uma produgdo maior de
leite.

Porém, a vaca injetada com o
rBST ndo libera no leite uma quanti-
dade maior de de BST ou de IGF-1
normalmente expelida. A quantidade
produzida de IGF-1 é igual a quanti-
dade produzida em vacas que ndo fo-
ram inoculadas com o produto. O lei-
te produzido contém a mesma quan-
tidade de nutrientes como proteina,
gordura, calcio e vitaminas. Assim,
mesmo que tenha sido originado a
partir de um produto sintetizado em
laboratdrio, ndo hd como diferenciar
o leite de uma vaca que tenha recebi-
do o horménio de outra que ndo te-
nha sido tratada,

Por causa disso, os laticinios e co-
operativas ndo tém como garantir que
o leite colocado no mercado consy-
midor foi produzido a partir de BST

ou nao.

182
Dias de Lactag@o

273 365

lidade, mais ventilagdo no estdbulo,
mais espago para esterco, € mais con-
forto na cama dos animais. “Eu gastei
USS$ 35 mil para preparar a fazenda an-
tes de comegar a usar o produto, e espe-
ro este retorno em dois anos. Se eu qui-
sesse mais produgdo através do aumen-
to do namero de animais, iria gastar
muito mais. Com o Posilac, continuo
com mesmo numero de vacas no reba-
nho, e com um faturamento final de 50
a 70 centavos a mais em cada 100 libras
de leite (o equivalente a 45,36 quilos).”

Risco de mastite — Como o BST
aumenta a secregdo de leite em 25% ou
mais, a probabilidade da vaca ter masti-
te também aumenta. “O BST nio causa
mastite”, explica Clifford. “Em qualquer
vaca que aumenta a produgio leiteira
independente do uso de Posilac, a pro:
babilidade da ocorréncia de mastite
cresce, mas ndo ¢ o BST que causa 3
mastite”, garantiu o produtor,

Cathy e Bill Hall, fazendeiros ng es.
tado de Illinois, afirmam que a incigder,.
cia de mastite ndo aumentouy depois do
uso de Posilac. “Com um bom sistemg
de manejo, conseguimos eliminar con-
sideravelmente a mastite da fazﬂnda

"
mesmo com o uso do produto !

t s T€petiy
Cathy Hall. A propriedade dog Hall
mantém 60 vacas em lactagio, e Hi&-

dia, com um rendimento médig indivij-
dual de 9.979,2 a 11.340 quilos por ang
registrando um crescimento de 15% des.
de o inicio da utilizagdo do produto.
Em Arkansas, no sul dos Estados
Unidos, outro estabelecimento fi dg
produto é a Dan R. Farms, que possuj
um rebanho médio de 200 vacas em or-
denha. O proprietério, Danny Roberts,
explica que, no verdo, a produtividade
sempre cai devido ao calor e umidade,
“Todos os anos, no verdo, a produtivi-
dade por vaca cai em 21,7 quilos, em
média. Este ano, pela primeira vez em
30 anos, a produtividade aumentou em



]

até 27,2 quilos”, disse Roberts, atribu-
indo o acréscimo ao uso do horménio.

Posi¢des contrarias — Para alguns
produtores, no entanto, o Posilac, além
de induzir o surgimento da mastite, traz
problemas como o aumento do estrés da
vaca, provoca complicagdes de parto e,
sobretudo, implica em riscos para o con-
sumo humano. “Quem toma mais leite
sdo as criangas”, lembra Randy Willia-
ms, fazendeiro de Illinois. “Pessoalmen-
te, ndo quero que meus filhos bebam o
leite de uma vaca que foi injetada com
horménio.” A Monsanto, porém, contra-
ataca, ressaltando que o FDA (Food and
Drug Administration), o rigoroso depar-
tamento governamental norte-america-
no de controle de alimentagdo e drogas,
garante que o produto ndo afeta a satde
humana.

Conforme o fabricante, o FDA apro-
vou o uso do BST depois de uma série
de testes conjuntos com o governo fe-
deral e também do Ministério da Saude.
Lee Light, fazendeira em Vermont, tam-
bém posiciona-se contra seu uso, justi-
ficando-se por outros motivos. Segun-
do ela, ja existe muito leite no mercado,
e a utilizagdo de BST vai ocasionar um
declinio radical nos pregos do leite, pre-
judicando diretamente o pequeno pro-
dutor. “A tnica que vai ganhar dinheiro
com o uso do Posilac é a empresa qui-
mica fabricante”, opinou.

Polémicas de rétulo — As polémi-
cas atuais em Vermont envolvem o di-
reito de escolha do consumidor. Ainda
ndo existe lei obrigando que a embala-
gem do leite informe ao consumidor so-
bre o uso do horménio, e ha entidades
exigindo um rétulo com os dizeres

Clifford: facilita a higiene e 0 manejo

“BST-Free” (sem o produto, ou livre do
produto). O governo norte-americano
resiste sob a alegagdo de que tal rétulo
ndo ¢ verdadeiro, pois o volume de BST
em leite de vacas tratadas € igual ao das
vacas ndo-tratadas.

Apesar das posig¢des contrarias, o Po-
silac é livremente vendido em todos os
50 estados americanos e, sob outros no-
mes comerciais, em paises da Africa,
Ameérica do Sul e do leste europeu. Na
América Central, é comercializado no
Meéxico e Jamaica.

Europa e Brasil divergem — A co-
mercializagdo do BST em toda a Comu-
nidade Européia esté proibida. De acor-
do com James Zarndt, gerente de ma-
rketing da Monsanto, o produto esta
banido ndo por razdes de riscos de sai-
de, mas por motivos econdmicos. A Co-
munidade Européia, segundo Zarndt,
sustenta que ndo ha necessidade de mais
leite no mercado, e diz que o produto
vai afetar negativamente o pequeno pro-
dutor. Ainda conforme o gerente, a Co-
missdo Médica do Reino Unido anali-
sou o produto em 1993 e concluiu, a
exemplo dos estudos norte-americanos,

que o Posilac € seguro para o consumo
humano. “Mesmo assim, os horménios
a base de somatotropina estdo proibidos
porque a Europa possui grandes esto-
ques de produtos lacteos, € uma supe-
roferta poderia acarretar prejuizos para
os produtores”, disse ele.

No Brasil, o gerente de negécios da
Monsanto, José Carlos Carramate, infor-
mou que BST é comercializado com o
nome de Lactotropin desde 1991, e de-
tém aproximadamente 93% das vendas
deste hormonio no Pais. Daquele ano ate
hoje, sua comercializagao cresceu cer-
ca de 200%, concentrando-se no C_cn—
tro-Sul, onde estdo os tambos leiteiros
mais tecnificados.

Aqui, as entregas sdo feitas pelo-cor-
reio e os pedidos por telefone, num sis-
tema de distribui¢do e venda quase que
direto, sem a oferta do produto no mer-
cado, a excegdo de algumas cooperati-
vas. “Como entendemos que o produto
deve ser aplicado por gente com expe-
riéncia, s6 disponibilizamos através de
pedidos de veterindrios, clientes"conhe-
cidos ou empresas de qualidade”, falou
ele.

Os negécios anuais com o Lactotro-
pin acumulam um volume aproximado
a US$ 80 milhdes, sendo um dos prin-
cipais produtos da empresa.

Carramate salientou, ainda, que ndo
pode-se confundir BST com anabolizan-
te esterdide, pois sdo substdncias de na-
turezas diferentes. “O BST € um hormo-
nio protéico natural, semelhante a insu-
lina, e nada tem a ver com anabolizante
esterdide, que € um produto utilizado
como promotor de crescimento em re-
banhos de corte”, ressaltou. Ej
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Iochpe-Maxion aproveitou 2

crise que se abateu sobre 0 s€-

tor agricola no segundo trimes-
tre do ano para se aproximar ainda mais
dos agricultores brasileiros comprado-
res de seus tratores e colheitadeiras. En-
quanto de um lado enxugou seus cus-
tos para poder oferecer produtos melho-
res por pregos menores, de outro lado
teve iniciativas que passaram a facili-
tar a compra de suas maquinas. Entre
elas destacam-se os consércios e a apli-
cagdo da equivaléncia-produto, informa
o Diretor-Superintendente da Divisdo
de Maquinas Agricolas e Industriais da

Pt ! I de Canoas/RS: cinco minifébricas voltadas para a qualidade total

lochpe-Maxion torna mais facil a compra
de maquinas agricolas

MECANIZAGAO RURAL

e

-_:jlll 100 oy HIII

T

companhia, Paulo Celso Pinheiro Sarai-
va.

“Este € o papel de uma empresa mo-
derna. Nao podemos ter apenas uma vi-
sdo isolada da industria. A agricultura
brasileira ¢ uma das mais diversificadas
do mundo, tendo nos 1iltimos anos evo-
luido fortemente em segmentos até en-
tdo desconhecidos ou pouco competiti-
vos (exemplo tipico: a maga), impondo
ao fornecedor de mecanizagio o acom-
panhamento muito préximo de cada um
desses nichos, para adequar as méquinas
agricolas as necessidades crescentes de
tais usuérios, com o desafio de oferecer
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sempre mais por menos’, conclui Pau-
lo Saraiva. y
Potencial — E este é seu diferenci-
al no mercado — produtos dotados de
melhor tecnologia de ponta com pregos
menores ou equivalentes aos da concor-
réncia. Numa evidéncia de que este € 0
caminho certo, o Pais ndo chegou a im-
portar tratores nos meses em que, por
outro lado, fazia grandes compras de au-
tomoveis no exterior. Agora, a lochpe-
Maxion procura conquistar novos espa-
¢os no mercado internacional para de-
monstrar que a mesma competitividade
que tem internamente também pode ser




obtida no exterior. Esta estratégia inclui
vendas para Africa do Sul e Estados
Unidos, entre outros paises.

Mas no préprio mercado interno ha
grande espago para crescimento, enfa-
tiza Saraiva. E os negocios deverdo ter
um fluxo normal no momento em que
os problemas que atingem o setor agri-
cola — e que no seu entender s3o pro-
blemas do passado — estiverem resol-
vidos.

O diretor da Iochpe-Maxion acredi-
ta que no proximo ano o mercado naci-
onal de tratores agricolas voltara ao
patamar de 35 mil unidades anuais, con-
tra cerca de 20 mil esperados para este
ano. Ele baseia essa expectativa no fato
de que os financiamentos se tornaram
atraentes e na constatagdo de que as
commodities agricolas estdo reagindo
por forga de um aumento de consumo
de alimentos no mundo.

Futuro — Mas isto ndo afasta a ur-
gente necessidade de se ter uma politi-
ca agricola que dé seguranga a ativida-
dea lqngo prazo. “O Brasil ndo tem um
planejamento estratégico definido, o
que quer fazer de sua agricultura”, la-
menta. Quando isso acontecer, e 0 go-
verno equacionar as questdes da divida
antiga dos produtores, reduzir a carga
de impostos sobre a cesta basica e criar
uma estrutura de transporte mais efici-
ente, “nossa agricultura sera imbativel”.

Tendo em vista que o “agribusiness”
representa 40% do Produto Interno Bru-
to do Pais e que um emprego gerado no
campo gera mais outros 25 até o produ-
to ser industrializado, o desenvolvimen-
to do setor primdrio brasileiro terd um
forte impacto na economia. A agricul-
tura brasileira, conclui Saraiva, “sera,
com certeza, uma das mais fortes do
mundo”.

Qualidade lochpe-Maxion
tem reconhecimento

internacional

A Divisdo de Maquinas Agricolas e
Industriais da Tochpe-Maxion recebeu
recentemente a certificagdo da ISO
9001, uma espécie de atestado interna-
cional garantindo os padrées de quali-
dade da empresa. Essa certificagdo sig-
nifica o reconhecimento de um traba-
lho que vem sendo desenvolvido desde
1986, e que estd fazendo com que 0s
produtos da companhia sejam cada vez
mais aperfeigoados.

O engenheiro mecanico Marcos An-
tonio Ferrari, consultor de qualidade da
unidade de Canoas, explica que 1986

foi 0 ano em que se iniciou a busca da
qualidade total. Inicialmente, esse tra-
balho era feito apenas na manufatura.
Mas, aos poucos, foi se estendendo a
toda a empresa, e envolvendo um grupo
cada vez maior de pessoas.

Exemplo disso é o trabalho de Ori-
enta¢do para a Qualidade. A unidade de
Canoas, que fabrica tratores, retroesca-
vadeiras e empilhadeiras, é dividida em
cinco minifdbricas. Cada uma delas ¢é
responsavel por uma etapa do processo
de produgdo. E, em cada uma, hd uma
“escola” — uma sala com “professor”,
quadro negro, equipamentos técnicos e
muito exercicio de inteligéncia.

Orientador — O professor em ques-
tdo ndo € aquela figura tradicional que
cobra, de seus alunos, os deveres de casa.
E um orientador de qualidade, respon-
savel por dar treinamento prético e ted-
rico para o pessoal da minifabrica. O
treinamento € feito durante o préprio
horario do expediente, e é dividido em
trés etapas: basico, pleno e avangado.

Todos, literalmente todos, fregiien-
tam esse treinamento.

Mas o pessoal das minifabricas nao
comparece a sala da Orientagdo para a
Qualidade apenas
para aprender. Tam-
bém se retine ali para
inventar. Pois na Ma-
xion existem os “Ti-

participantes e pelo orientador. Em se-
guida, sd3o encaminhadas a engenharia
de produto, para que seja analisada a
possibilidade de serem adotadas. Caso
sejam aprovadas, passam a ser incorpo-
radas a produgao.

Qualquer mecénico que abra um tra-
tor podera constatar algumas das modi-
ficagGes que nasceram nos times da qua-
lidade, e que mudaram os tratores, co-
lheitadeiras e empilhadeiras. Outras po-
dem ser vistas na propria fabrica: os ti-
mes sugeriram alteragdes na forma de
produzir, na maneira de organizar o tra-
balho e muitas, muitas outras. Ao final
de cada ano, as idéias desenvolvidas pe-
los times sdo todas reunidas em uma ex-
posigdo. E os methores projetos ganham
prémios.

Foi o que aconteceu com o time Fe-
edback, da linha de produgdo — uma
das minifabricas.

O grupo sugeriu uma mudanga do
projeto de uma pega usada no painel de
instrumento dos tratores. E um coxim
— um pequeno amortecedor, que fica
atras do painel, e que evita que este vi-
bre. Antes, a pega tinha quatro rebites
— era dificil de montar e cara. O Feed-

mes da Qualidade”,
grupos formados es-
pontaneamente por
funciondrios de qual-
quer setor que, uma
VeZz por semana, se re-
unem com o orienta-
dor por uma hora, para
discutir formas de me-
lhorar os produtos e
seus métodos de tra-
balho. No total, sdo 50
times, trabalhando
para que a Maxion
produza mais e me-
lhor. E, a0 mesmo
tempo, fazendo com
que o seu proprio tra-
balho seja mais facil e
criativo. .

Anidlise — Ferra- |
ri explica que as su- |
gestdes de um time |
sdo, primeiramente,
avaliadas pelos seus |

Paulo Saraiva, Diretor-
Superintendente de |
Mdquinas Agricolas e
Industriais da Tochpe-
Maxion ™
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back desenvolveu uma pega de borra-
cha, com um formato diferente da an-
terior. Isto significou uma montagem
mais facil e um ganho anual de 57 mil
ddlares para a Maxion. A mudanga foi
introduzida nos tratores no inicio deste
ano.

Mais qualificados com os cursos e
mais criativos com os times, os funcio-
narios da Maxion estavam prontos, por-
tanto, para enfrentar o desafio da ISO
9001, quando este chegou. A Maxion
$€ preparou em apenas nove meses para
receber a visita dos auditores que ava-
liaram a empresa. “Como ja realizava-
mos um trabalho voltado para a quali-
dade, ficou mais facil nos adequarmos
as exigéncias da ISO”, recorda Ferrari.

Manuais — Ficil, neste caso, é
uma forga de expressdo. Na verdade o
que houve € que o pessoal ja estava tdo
treinado em buscar a perfeigio que,
mais uma vez, ndo achou nada demais
sair em busca dela. A ISO que a Maxi-
on recebeu € a 9001, que significa que
todas as dreas da empresa foram certi-
ficadas — da montagem do eixo tra-
seiro dos tratores ao marketing. O que
significa, também que, para cada ativi-
dade, em cada uma das areas, existem
procedimentos padronizados, descritos
em manuais.

Essas regras funcionam como uma
espécie de livro maximo, a ser obede-
cido sempre. Assim, todo mundo fica
sabendo como fazer, o que fazer, quan-
do fazer. E se acontece um imprevisto
— como um funcionario de um setor
adoecer ou faltar — sera possivel que
outra pessoa assuma as suas tarefas,
seguindo os manuais adequados, que
sdo sempre atualizados.

Tanta preocupagdo com qualidade e
precisdo tem, naturalmente, resultados

lochpe-Maxion
sera do jeito que o
agricultor gosta

Procurando ser “a empresa que
o cliente gosta”, diante da consta-
tagdo estratégica de que a qualida-
de dos servigos e o pés-venda, as-
sociados a tecnologia de ponta, se-
rdo o grande diferencial entre as in-
dustrias de maquinas agricolas, a
lochpe-Maxion ndo apenas continu-
ard investindo nessas dreas como
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Trator Massey: fidelidade com o usudrio

visiveis, em todas as etapas da produgdo
— e até antes mesmo dela. E o caso dos
fornecedores. A Maxion tem em torno de
300 fornecedores. Os melhores deles re-
cebem o titulo de “fornecedores com
qualidade assegurada”. Para fazer jus a
esse titulo, além de serem auditados, es-
ses fornecedores tém que entregar dez
lotes consecutivos de produtos que nio
apresentem nenhum problema na linha
de montagem. Até ai, pode parecer facil.
Mas os produtos também nio podem
apresentar nenhum problema no campo
— ou seja, quando os tratores, colheita-
deiras e demais produtos estiverem em
uso — pelo espago de um ano.

No primeiro semestre do ano passa-
do, 21% dos fornecedores da Iochpe-
Maxion tinham qualidade assegurada. No
segundo trimestre deste ano, 77% deles
tinham alcangado esse padrdo. Traba-
lhando com produtos que ja tém “quali-
dade no bergo”, significa, é claro, vanta-
gem: no inicio do ano passado, 2,5% dos

fara medigoes freqiientes da opinido dos
compradores de seus tratores e colhei-
tadeiras, para poder corrigir rapida-
mente as deficiéncias que forem cons-
tatadas. E o que informa o responsavel
pela drea de Marketing, Jodo Bauer,
comentando a Pesquisa Massey Fergu-
son de Satisfacdo de Clientes, realiza-
da.na ano passado, com resultados que
evidenciam o sucesso da politica de re-
lagbes da companhia com seus merca-
dos. Das pessoas que responderam a
pesquisa — 2.100 clientes, de um uni-
verso de 6.400 questiondrios distribui-
dos = 94% afirmaram que, de uma
maneira geral, estavam satisfeitos com

lotes de produtos eram rejeitados no re-
cebimento. No final do primeiro ano,
apenas 0,8% eram rejeitados.

Outro indicador interessante dos
ganhos resultantes da preocupagdo com
a qualidade ¢ a relagdo funcionario/tra-
tor. Em 1992, cada funcionério da Ma-
xion, incluindo os administrativos, fa-
zia 0,47 trator ao ano. Em 1994, se che-
goua 1,51 trator por funcionario, ao ano.

Cadeia — E essa postura termina
funcionando como uma espécie de rea-
¢do em cadeia: pegas melhores, produ-
tos bem feitos, idéias novas, avaliagao
constante, tudo contribui para que 0 €on-
sumidor final — o homem do campo —
tenha razdes para se sentir cada vez mais
satisfeito. Em 1992, a quantidade de re-
clamagdes por problemas apre§entad05
pelos produtos da divisdo agricola no
campo foi de 111. Em 1994, caiu para
64.

Ter alcangado esses bons gesultados
ndo significa que a Maxion vai parar por
ai e dormir sobre a colheita. Ferrari con-
sidera que o que foi conseguido ate ago-
ra — e que ja é muito — podera ser St-
perado. Por isso, a Maxion ja comega a
pensar em metas mais altas.

Quer levar todos os funcionar1os 40
nivel avancado de treinamento. E‘es'ta
trabalhando com os critérios do Premio
Nacional da Qualidade. N

Essa premiagdo, dada pela Fundagao
Nacional para o Prémio Nacional da
Qualidade, é entregue, anualmente, pelo
Presidente da Republica para empresas
de industrias e servigos de qualquer por-
te. Para alcanga-la, é preciso atingir a
exceléncia em sua area de atuagao. Eer-
rari esclarece que o objetivo da Maxion
ndo ¢ diretamente concorrer ao prémio

— €, sim, atender aos seus exigentes
critérios.

os produtos Massey Ferguson e/ou
Maxion. g
Os questionadrios foram distribu-
idos a clientes que compraram tra-
tores nos ultimos dois anos e, entre
outros, a clientes que participaram
de clinicas (avaliagdo de produtos
orientada para desenvolvimento e
melhorias na qualidade destes) nos
meses que antecederam a aplica¢do
da pesquisa. Perguntados se volta-
riam a comprar um produto da lo-
chpe-Maxion, 87% manifestaram
que se manteriam fiéis no caso de
tratores e 62% repetiriam a compra
de colheitadeiras.




LEITE i

De volta ao passado

alar em pasteurizagio do
F leite com muitos produto-

res na Zona da Mata mi-
neira € tocar num assunto deli-
cado. A realidade hoje é que mui-
tos mini e pequenos produtores
néo entregam o leite para as co-
operativas, encontrando uma sa-
ida mais lucrativa na venda de
queijos e do produto in natura a
domicilio, para uma freguesia, muitas ve-
zes, ja cativa. Este é o caso de Paulo Cé-
sar Souza e de sua esposa, que preferem
ndo informar onde possuem proprieda-
de, para evitar a agdo da fiscalizagdo. “Sa-
bemos que vender leite deste jeito é ile-
gal, mas ¢ a unica maneira de conseguir
um pouco mais de lucro. Ndo compensa
entregar para a cooperativa, que paga um

Mara Alice Sena Felippe

Os produtores da Zona da
Mata, em Minas Gerais,

ignoram a fiscalizagiio vendendo

leite cru diretamente ao
consumidor

prego muito baixo. Fazemos isso hé uns
dez anos e nunca tivemos problema. Nos-
sa freguesia ¢ certa e ndo voltamos para
casa com mercadoria no carro”, garante
ele. O produtor ndo acredita que exista
outra forma de conseguir cumprir 0s
compromissos com os empregados € ain-
da pagar as despesas da propriedade.
“Mesmo sendo um sitio pequeno, as des-

pesas ndo sdo poucas. Todos os
empregados sdo registrados e re-
cebem de acordo com a lei. Tudo
como manda o sindicato rural,
que exige documento de vacina-
¢do dos animais e pagamento de
imposto. O dinheiro da venda do
leite ajuda equilibrar o orgamen-
to”, finaliza.

J4 Ocacilio José Machado, 71
anos, mais conhecido pela freguesia
como “Seu Cilinho Leiteiro” (na foto,
entregando o produto), ndo se incomoda
de se expor e contar sua historia. Afinal,
ndo é raro encontra-lo pelas esquinas do
bairro onde mora vendendo leite numa
carroga. “Sou leiteiro desde 1942. Na
época, entregava leite em garrafas de vi-
dro e em carros-pipa. Trabalhei 33 anos
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para a cooperativa, quando re-
solvi arrendar um pequeno sitio
e criar umas vacas , conta. Pro-
dutor ha 30 anos, trabalha numa
pequena propriedade arrendada,
em Juiz de Fora/MG, onde cria
pouco mais de 10 vacas que pro-
duzem uma média de 40 litros
de leite diariamente. “Estou para
me mudar para outro lugar, onde
terei que entregar o leite para a
cooperativa. Mas, com certeza,
o meu lucro ndo sera igual. Hoje,
eu recebo R$ 0,60 pelo litro de
leite que vendo nas ruas, en-
quanto a cooperativa vai me pa-
gar apenas R$ 0,28. Isto signifi-
ca que o que eu ganho venden-
do 20 litros nas ruas s vou obter se en-
tregar cerca de 40 litros & cooperativa”,
explica, conformado. Fiscalizagdo ¢ pa-
lavra que ndo o intimida. “Isso sempre
existiu e vai continuar. Mas a gente sem-
pre da um jeitinho de driblar, vendendo
em outros lugares, trocando a carroga por
outra condugdo”, finaliza.

Para as autoridades e cooperativas,
chega a ser preocupante o volume de li-
tros de leite in natura comercializado pe-
las ruas das cidades, com pouca ou qua-
se nenhuma fiscalizagdo pelos 6rgéos sa-
nitarios. S6 no municipio de Juiz de Fora
sdo despejados, diariamente, cerca de 15
mil litros de leite cru. “Curiosamente, re-
gistramos maior consumo de leite in na-
tura nos bairros de maior poder aquisiti-
vo. Ainda existe a mistica de que tudo o
que vem diretamente da roga ¢ melhor,
tem mais qualidade”, explica o secreta-
rio de Agropecuaria Municipal, Paulo do
Carmo Martins.

Numa tentativa de resolver o proble-
ma, foi criada no ano passado a Lei Mu-
nicipal de Fiscalizagdo e Inspe¢do de Pro-
dutos de Origem Animal.

Mesmo assim, o quadro ndo mudou
muito. A lei existe, mas ndo esta sqndo
colocada em prética. “A inspegdo ainda
ndo estd sendo feita. Apesar de, aparen-
temente, 15 mil litros ser um volume
grande, se formos analisar em termos per-
centuais, teremos algo em torno de 20%,
0 que é bem menos do consumido no Bra-
sil, onde quase 50% do produto ndo pas-
sa por nenhum processo de inspegdo. A
nossa primeira preocupagao é educativa.
Estamos montando uma estrutura para o
funcionamento eficiente da fiscalizagdo,
0 que ndo ocorre de uma hora para ou-
tra”, explica Paulo Martins.

A criagdo de uma lei municipal se
deve ao fato do Governo do Estado néo
ter uma legislagdo para o setor, que de-
veria ser colocada em pratica pelo Insti-
tuto Mineiro de Agropecuéria (IMA). De
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acordo com Antdnio José Gomes Bastos,
responsavel pelo setor regional do IMA,
“a lei de inspegdo estadual ja foi sancio-
nada, mas ndo foi regulamentada. Os pro-
blemas para coloca-la em pratica sdo
muitos. Na Zona da Mata existem ina-
meros laticinios, e este € um trabalho que
exige recursos. Enquanto ndo houver re-
gulamentagdo, continuaremos de bragos
cruzados”, finaliza.

A preocupagdo com este problema é
compartilhada pelo Servigo de Inspegio
Federal (SIF), do Ministério da Agricul-
tura, responsavel pela fiscalizagdo em
niveis interestadual e internacional. “Es-
timamos a comercializa¢do hoje, em
Juiz de Fora, de cerca de 85 a 70 mil
litros de leite/dia em estabelecimentos
regulamentados pelo Ministério. Além
dos prejuizos acumulados por coopera-
tivas e laticinios da regido, a satude do
consumidor vem sendo colocada em
perigo, seja através da adulteragdo do
leite (adi¢do de agua, formol ou conser-
vantes) como pela propagagdo de doen-
¢as, tais como brucelose e tuberculose”,
esclarece Marlon Ferreira Gomes, che-
fe regional do SIF.

Marlon concorda que fiscalizar o lei-
te clandestino ndo é tarefa facil. “Acre-
dito que a tinica forma de sanar o proble-
ma € com um trabalho de conscientiza-
¢do da populagdo. O consumidor deve
estar ciente que muitas propagandas sio
enganosas. O rétulo pode dizer que o pro-
duto vem direto da roga, mas isto nio sig-
nifica que tenha garantia de qualidade”
explica.

Ao que tudo indica, ndo sdo apenas
os produtores que estdo na mira da fisca-
lizagdo ao infringir a lei. “Sabemos que
existem, também, cerca de 40 laticinios
que produzem queijo e o comercializam

sem passar pela inspe¢do sanitaria, Isso
nos preocupa, porque o queijo pode tra-
zer mais riscos para a saude do consumi-
dor que o proprio leite cru, que alguns

3

ainda tém o habito de ferver”,
alerta Paulo do Carmo.

O secretario afirma, de outra
parte, a necessidade de melho-
rar a qualidade do leite produzi-
' do na regido. O primeiro passo
foi dado com o langamento do
Proleite, um programa munici-
pal que visa o aumento da pro-
dutividade da pecuaria leiteira.
Estdo sendo formados dez gru-
. pos de produtores com caracte-
| risticas socio-econdmicas co-
muns, cujas propriedades sejam
proximas umas das outras, que
receberdo assisténcia técnica in-
tegral de uma equipe constitui-
da de técnicos agricolas, enge-
nheiros agréonomos e veterinarios.

Cru, mas ensacado—Situagio ain-
da pior pode ser observada em cidades
interioranas de menor porte, como é o
caso de Uba, municipio de 100 mil habi-
tantes. Neste municipio, estdo sendo co-
locados, aproximadamente, oito mi] ]i-
tros de leite cru nas ruas, consumidos pela
populagio sem a menor consciéneia e
cuidados.

Apesar de todos os esforgos dos mej-
os de comunicagio, que fazem campa-
nha contra o consumo e comercializagig
do produto, nenhuma providéncia foi to-
mada. Basicamente, o problema se resu-
me em uma unica deficiéncia: pagteyy.
zagao. A cidade é carente de Cooperati
vas que fa_c;am o beneficiamentg do lei_
te, e a conivéncia da prefeitura é clary_ 15
comum encontrar nas padarias o lejte o
ensacado. Sy

José Xavier Teixeira Brandio presi
dente da Cooperativa dos Produtc,;e ol
rais de Ubd, explica que a comerc; SIRU‘
¢do do leite in natura nio prevé qu;} 123-
sistema de conservagio do produto_quer
¢levado por toda a cidade em latdeg ’dque
tro de motos, carros e carrogas,

Segundo Branddo, o produtg, -
vendendo seu leite a R$ 0,21/02, Sta
litro. “Este leite vai para o atravess,g
que vende pelo prego de pasteurizag,, 0;;
cooperativa recebe apenas as sobrag .do
que ndo ¢ vendido. Desta maneira, copy,.
pramos o leite a R$ 0,25 e 0 revendemqg
para Muriag, que aproveita todo o pr,.
duto da regido.”

Para Brandio, a situagdo é determ;.
nada por dois motivos basicos. O primej.
ro porque hé muitas alternativas de aprg.
veitamento do leite, como a fabricacj
de iogurte, queijos e demais derivados,
0 que faz com que o interesse pela pas.
teurizagio seja minimo. “O segundo
motivo é mais complexo € passa pela fa]-
ta de consciéncia e conhecimento”, de-
sabafa. Fj



Quando o
arroz
adoece

Texto e fotos: Anne Sitarama Prabhu

cultura do arroz estd sujeita a
A uma série de doengas fungicas

em todo o territorio nacional. En-
tre estas, algumas merecem maior desta-
que pelos danos causados anualmente. As
doengas mais comuns em arroz irrigado e
sequeiro nas regides produtivas sdo bruso-
ne, mancha-parda, escaldadura e manchas
nos graos.

Brusone — E a doenca mais destruti-
va do arroz no Brasil, ocorrendo em todas
as regides onde este cereal é cultivado.
Causada pelo fungo Pyricularia grisea,
pode provocar prejuizos grandes, tanto em
arroz de sequeiro como no irrigado, depen-
dendo da suscetibilidade do cultivar e das
condi¢bes ambientais. Os prejuizos sio
maiores em arroz de sequeiro, na regido dos
cerrados, variando de 10 a 100%.

A brusone afeta todas as partes aéreas
da planta, incluindo as folhas, colmos, 0s
n6s do colmo e diferentes partes da pani-
cula. As lesdes tipicas, de forma eliptica e
centro cinza ou esbranquigado, geralmen-
te aparecem nas folhas baixas, de 25 a 30
dias ap6s o plantio. Duas fases sio mais
importantes no crescimento e desenvolvi-
mento da planta. A planta de arroz é mais
suscetivel entre 25 e 55 dias ap6s o plantio
na fase vegetativa.
Outra fase mais cri-
tica para incidéncia
da brusone nas pa-
niculas € entre grios
leitoso e pastoso (10
a 20 dias apés a
emissdo das panicu-
las). Nesta fase, a
brusone afeta todas
as ramificagdes dos cachos, provocando a
formagdo de griios chochos. A infecgdo do
n6 da base da panicula é mais conhecida
como brusone do pescogo. Os cachos ata-
cados logo ap6s a emissdo, até a fase leito-

SANIDADE VEGETAL

Saiba o que fazer quando as
inevitdveis doengas
fiingicas atacam a lavoura, tanto de
sequeiro como irrigada

sa, ficam totalmente chochos.

O conhecimento dos fatores que favo-
recem a incidéncia da doenga, sua fonte de
inéculo e infec¢do é importante para ado-
¢do de medidas de controle apropriadas.

Periodos prolongados de orvalho favo-
recem a alta incidéncia da doenga. No Bra-
sil Central, as grandes diferengas entre as
temperaturas noturna e diurna permitem a
deposigdo de orvalho por longo periodo,
provocando alta severidade da brusone em
arroz de iro. Em arroz irrigado, a fal-
ta de 4gua até 30 a 35 dias apds o plantio
causa a morte das plantas, devido a depo-
sicdo de grandes quantidades de orvalho.
O molhamento das folhas com orvalho ou
chuvas finas é essencial para germinagdo
dos esporos e penetragdo do fungo nas fo-
lhas. As lavouras com nivelamentos ina-
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dequados, as quais apresentam dreas ndo
cobertas pela lamina de 4gua, servem como
focos de infecgfo primérios. Uma boa sis-
tematizagao do terreno possibilita a forma-
¢do da ldmina de dgua, reduzindo a quanti-
dade de deposigdo e duragiio de orvalho.
Também a irrigagdo induz a resisténcia ao
processo de penetragio do fungo e desen-
volvimento de lesdes na folhas, devido as
alteragGes metabolicas que ocorrem na
planta.

As temperaturas noturnas, entre 17 a
23°C, sdo 6timas para infecgdo, esporula-
¢do e rapido desenvolvimento da doenga.

A incidéncia e severidade da brusone
também aumentam com doses excessivas
de nitrogénio, independentemente da apli-
cagdo de fosforo e potassio. Seu efeito é
maior quando aplicado de uma s6 vez no
plantio, do que de forma parcelada. A in-
fluéncia do nitrogénio é maior em solos
arenosos, de baixa capacidade de reten-
¢ao, do que em solos argilosos, possivel-
mente devido a rapida disponibilidade
deste elemento quimico. A adubag@o fos-
fatada, em geral, tem pouco efeito no de-
senvolvimento da brusone. Potassio ¢ um
elemento essencial nos solos deficientes
e reduz a infecgdo. Doses elevadas de po-
tassio podem, no entanto, aumentar a in-
cidéncia da brusone quando o nivel de
nitrogénio ¢ alto.

A infecgdo primaria da brusone ori-
gina-se de sementes infectadas, restos
culturais e esporos de lavouras infecta-
das, disseminados pelo vento. No primei-
ro ano de implantagdo da cultura no cer-
rado, o plantio de sementes contamina-
das com esporos do fungo pode dissemi-
nar o patdgeno e causar lesdes na folhas,
mas raramente atinge altos niveis de in-
fecgdo. No segundo e terceiro anos de
plantio, na mesma drea, o fungo que so-
brevive nos restos culturais, principal-
mente nos colmos infectados, constitui
uma importante fonte de inéculo primé-
rio. Nos plantios tardios, tanto no primei-
ro, segundo e terceiro anos, os esporos
trazidos pelos ventos fornecem indculo
primdrio. As primeiras lesdes surgem nas
folhas baixas, em contato com o solo. Os
esporos formados nestas lesdes sio libe-
rados para o inicio do ciclo secundario;
ou seja: dispersdo do fungo, planta a plan-
ta, dentro da lavoura. Os esporos produ-
zidos nas folhas servem como fonte de
indculo para infecgdo da panicula durante
a formagdo de griios.

Mancha-parda — Ocorre em arroz
irrigado e de sequeiro, em todas as regides
do Brasil. Esta doenga é causada pelo fun-
g0 Drechslera oryzae. Outros nomes acei-
taveis sdo Bipolaris oryzae e Helminthos-
porium oryzae. A mancha-parda pode cau-
sar lesdes nas folhas na fase de plantula,

na planta adulta e nos grios. Geralmen-
te se manifesta nas folhas, durante ou
logo ap6s a floragdo. Em arroz irrigado,
quando semeado com sementes alta-
mente infectadas, a doenga pode mani-
festar-se logo apds a germinagio, cau-
sando queima das folhas até o estagio
de duas folhas. Nas folhas de plantas
adultas, as manchas tipicas sdo circula-
res ou ovais, em geral de coloragdo mar-
rom, com centro acinzentado ou esbran-
quigado. Os sintomas nas folhas sio
varidveis em diferentes cultivares, de-
pendendo do seu grau de suscetibilida-
de. Nos grdos, as manchas tém colora-
¢d0 marrom-escura e, muitas vezes, jun-
tam-se, cobrindo o gréo inteiro. Em ca-
sos severos, todos os grdos das panicy-
las ficam manchados.

As manchas afetam o peso dos graos,
a porcentagem de gréos cheios e acar-
retam redugdo no rendimento do enge-
nho. As manchas nas folhas superiores
fornecem inéculo para a infecgio dog
grios. Este fungo € altamente transmj.
tido por sementes infectadas e pode sq-
breviver por trés anos ou mais nog grilos,
no solo ou nos restos culturais, A er-
minagdo de sementes infectadas, em
geral, € baixa, comparada a S€mentes
sa'd.nas. O fungo poc}e S€r encontradg ey
vérias outras gramineas.

A doenga ¢ associada com
em solos deficientes em nutrie
cipalmente potdssio. A deficignci, eo
excesso de nitrogénio mostram aumen-
to de lesdes de mancha-parda nas folhag
em solos de cerrado. O contetido de si-
lica nas folhas é negativamente co-rela-
cionado com a incidéncia de mangch,.
parda. A suscetibilidade a doenga se ¢]e.
va com o aumento da idade da plapy,
As espiguetas s30 mais sensiveis 3 jp,_
fecgdio nas fases de floragdo e leitogy
Alta umidade e temperaturas entre () e
30°C sdo 6timas para a infecgdo e g e
senvolvimento desta moléstia,

Escaldadura — E uma doenga ¢q.
mum nas folhas. A enfermi@ade: tem im-
portincia econdmica nos primeiros angg
de plantio de arroz, que s€ Seguem i ocy-
pagdo do cerrado, em cultivos em rotq.
¢do com soja, € em lavouras condugz;j.
das com irrigagdo suplementar, Fgy
enfermidade paralisa O Crescimentg g
planta no inicio do emborrachamento,
principalmente quando associada com
chuvas continuas.

A escaldadura ¢ causada pelo fungg
Microdochium oryzae. )

A doenga se inicia pela extremidade
apical das folhas ou p~elas bordas da 1ami-
na foliar. A mancha ndo apresenta margem
bem definida e tem, inicialmente, colora-

O cultivo
ntess priﬂ-

¢io verde-oliva. Mais tarde, as dreas ata-
L 000 Ribeirfio Pires SP
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cadas mostram uma sucessdo de faixas con-
céntricas verde-claras e marrom-escuras.
As lesdes se unem, causando secamento e
morte da folha. Estes sintomas sdo mais
freqiientes nas folhas baixas. As faixas con-
céntricas, muitas vezes, desaparecem com
aidade da lesdo. Quando as condig¢des ndo
sdo muito favordveis ao desenvolvimento
da moléstia, o fungo causa pequenas man-
chas marrom-avermelhadas nas folhas e le-
soes marrons definidas nas bainhas. Estas,
geralmente, sdo confundidas com outras
doengas.

O fungo sobrevive nas sementes de ar-
roz e restos culturais. As sementes infecta-
das com o fungo € que levam 2 transmis-
sdo da doenga. Altas doses de adubagdo
nitrogenada e densidade de plantas favo-
recem um rapido desenvolvimento da do-
enga. As chuvas continuas e o molhamen-
to das folhas, com deposi¢do de orvalho,
também provocam um ataque severo da
escaldadura.

A solucao é o
manejo integrado

A estratégia de manejo das princi-
pais doengas consiste na adogdo de
medidas de controle integrando prdticas
culturais, resisténcia genética e contro-
le quimico, desde preparo do solo até co-
lheita. A incidéncia da brusone, em ge-
ral, ndo atinge niveis prejudiciais no pri-
meiro ano do plantio nos solos de cer-
rado, quando a cultura for implantada
com o inicio das chuvas. Mesmo no se-
gundo e terceiro anos de plantio na mes-
ma drea, feito no inicio das chuvas, evi-
ta alta severidade da brusone. A aragio
profunda, no segundo e terceiro anos,
permite o enraizamento mais profundo
do arroz e reduz a incidéncia da bruso-
ne, pela diminuigdo do efeito da seca em
arroz de sequeiro ndo favorecido. Plan-
tio uniforme, feito a 2cm de profundida-
de, é essencial para evitar a transmis-
sdo do fungo por sementes contamina-
das. Ndo se aconselha a aplicagdo mais
que 15kg de nitrogénio/ha na ocasido de
plantio. A adubagdo em cobertura deve
ser evitada entre 30 a 50 dias apds o
plantio, para ndo aumentar a severida-
de na fase mais suscetivel da planta. A
cobertura nitrogenada deve ser feita
somente no primdordio floral da cultura.
Em arroz irrigado, o bom nivelamento
do solo e a semeadura num menor peri-
odo de tempo, evitando plantios escalo-
nados, reduzem significativamente a in-
cidéncia da brusone. Em caso de alta se-
veridade no estdgio de perfilhamento, a

Manchas nos grios — No campo, as
manchas nos grios sdo comuns nesta cul-
tura. Elas aparecem desde o inicio da emis-
sdo das paniculas até o amadurecimento,
causando grandes prejuizos na qualidade
de grios e sementes.

Os principais patégenos associados
com manchas incluem Phoma sorghina e
Dreschslera oryzae. Muitos outros fungos,
que infectam gréos, sdo patégenos de ou-
tras partes das plantas, como Alternaria
padwickii, Microdochium oryzae, Saro-
cladium oryzae etc. As bactérias que cau-
sam descoloragao de graos incluem Pseu-
domonas fuscovagina e Erwinia spp. Em
arroz de sequeiro, Phoma sorghina, o
agente causal da queima das glumelas, é
o principal patégeno associado com man-

Manchas nos grdos: problema comum da lavoura

submersdo total das plantas por um peri-
odo de 24 horas, seguida por drenagem e
manutengdo da ldmina de dgua a profun-
didade adequada (5 a 10cm), é recomen-
dada, para recuperagdo da lavoura da-
nificada.

O atraso na colheita pode causar gran-
des danos mecanicos, devido a quebra do
pescogo da panicula de arroz de sequeiro.

Diversos cultivares, com diferentes
graus de resisténcia a brusone, foram re-
comendados. Entre os cultivares melhora-
dos, o araguaia é moderadamente resis-
tente a brusone e ndo necessita de outras
medidas de controle quimico. Outros, como
cuiabana, carajas, caiapo e progresso, sdo
moderadamente suscetiveis. Ja os cultiva-
res rio parnaiba, rio paraguai e guarani
sdo suscetiveis, enquanto douraddo, tan-
gard e IAC 201 sdo altamente suscetiveis.
Os plantios devem ser feitos de modo a
evitar coincidéncia do periodo chuvoso
durante formagdo de grdos, pois a incidén-
cia de mancha de grdos aumenta, causan-
do prejuizos na qualidade de graos e se-
mentes. Por outro lado, o cultivar javaés,

chas nos grios, seguido por Dreschslera
oryzae. Em arroz irrigado, os fungos prin-
cipais associados com manchas nos gréos,
no estado de Tocantins, sdo D. oryzae €
A. padwickii.

Os sintomas sdo varidveis € podem
ocorrer nas glumas durante a formagao de
graos. A queima das glumelas em arroz de
sequeiro é esporadica e, as vezes, pode atin-
gir altas proporgdes, quando a emissao das
paniculas coincide com periodos de chu-
vas continuas. As paniculas jid emergem
com os grios manchados. Neste caso, as
manchas sdo de coloragdo marrom-aver-
melhada, semelhantes &s causadas por D.
oryzae. As manchas em forma de lente,
com centro esbranquigado e bordo marrom,
aparecem quando a infec¢@o ocorre apos a
emissdo da panicula. Os
picnidios do fungo de-
senvolvem-se no centro
da les3o, sob condigdes

de alta umidade.

. recomendado para
. Tocantins, é altamen-
| te resistente a bruso-
| ne. O mesmo ndo
ocorre com os cultiva-
| res cica-8, metica-1 e
alianga, que sd@o sus-
cetiveis a brusone e
necessitam de contro-
le quimico.

O tratamento de
sementes com fungici-
das é uma medida es-
sencial para todos os
cultivares suscetiveis ou moderadamen-
te suscetiveis. A eficacia, no entanto, de-
pende da fungitoxicidade, atividade sis-
témica e efeito residual. Entre os fungici-
das recomendados, o pyroquilon, carbo-
xin, carboxim + thiram e o thiobendazol
tém se mostrado eficientes no controle da
brusone nas folhas na fase vegetativa.

Para o controle da brusone nas pa-
niculas, recomenda-se uma pulverizacdo
quando houver 5 a 10% de paniculas
emergidas, com fungicidas sistémicos,
como triciclazole, benomyl, thiobenda-
zol, kasugamicin e kitazin. Outros fun-
gicidas indicados para prote¢do contra
brusone nas paniculas incluem chloro-
thalonil, edifenfos, fenitim, acetato e
mancozeb. Em lavouras destinadas a
produgdo de sementes e de arroz irriga-
do, podem ser feitas duas aplicagées.

Ja para as demais moléstias, consi-
derando a viabilidade econdémica e a au-
séncia de fungicidas eficientes, ndo é
aconselhavel o controle quimico de man-
cha-parda, manchas dos grdos e escal-
dadura. Fi
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CANA-DE-AGUCAR

Aposentadoria para os fa L

elos quatro cantos do planeta,

vem se alastrando uma verdadei-
P ra revolucdo na colheita da cana-
de-agticar crua e queimada. Os facdes,
depois de centenas de anos de trabalho
duro, estdo sendo aposentados. Méos
habeis em seu manejo ficam liberadas
para atividades menos 4rduas, calejantes
e perigosas que o corte, enfeixamento e
carregamento do “ouro verde”. E que a
idade ristica da colheita manual da cana
parece estar, finalmente, cedendo lugar
a fase técnica, onde maquinas potentes
— as chamadas colhedoras de cana —
roubam a cena nos canaviais, garantindo
uma produtividade de encher os olhos:
cortam até 80 toneladas por hora!

Em paises como Estados Unidos,
Austrilia e Alemanha, que ha muitas
décadas botaram para funcionar as pri-
meiras colhedoras de cana, atualmente,
a substituicdo da maquina pelo homem
esta consumada. Ficou claro para os ex-
cortadores que a mecanizagdo veio para
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Simone da Silva Jardim

O Brasil tem
tecnologia de sobra
para dar um fim a

colheita
manual de cana, em
qualguer lavoura
sistematizada

suprir uma limitag&o do préprio trabalho,
No Brasil, o fenémeno ainda & recente
— na década de 70 o extinto Planalsu-
car, utilizando-se de colhedoras impor-
tadas, introduziu a experiéncia em fa-

Décio Pereira de Godoy

zendas espalhadas por estado
nambuco, Rio de JI:meiro e Aflggg;z P; -
monstragdes que sempre arrancayan, o .
mentdrios de admiragdo dos produtorc 5
Hoje, duas fabricantes nacionajg .
a pioneira Santal e a Engeagro — do oy
nam completamente esse know-h, -
abastecem o mercado inteiro, ¢ taml:‘: N
a América Latina, com maquinag “tr =
calizadas”, que atendem plenamemo -
condigdes de nossas lavouras com r; as
mo nivel de performance de suag in:'?-
estrangeiras. Juntas, essas empregag i
conseguiram introduzir mais de 60( c}',a
Ihedoras em canaviais do Oiapoque gz,
Chui. °
Para se ter uma idéia, um trabalhado,
corta, em média, 5 toneladas/dia de cap,
enquanto uma inica maquina, sem para:
das e numa linha infinita, corta de 70 5
80 toneladas/hora. Em canaviais com ta-
lhdes de cerca de 600 metros, o rendj-
mento é de aproximadamente 40 tonela-
das/hora.



Um caso concreto exemplifica melhor
a forga desses nimeros: na safra de se-
tembro do ano passado, o engenheiro
agronomo Luiz Odilon Tinoco Lima fez
comparagoes entre colheita manual e
mecdnica da cana-de-agtcar na Usina
Sdo Martinho, situada na mais rica re-
gido canavieira do Pais, Ribeirdo Preto/
SP. Incluindo corte e carregamento, a
colheita mecanica — executada por cin-
co maquinas — apresentou um custo por
tonelada de apenas R$ 1,65 contra R$ 3,00
por tonelada da colheita manual.

Operacio inica — “A méquina cor-
ta em baixo, desponta a cana em cima,
pega todo o material e conduz para o seu
interior. Ai ele ¢ picado (uma forma efi-
ciente de reduzir seu volume), ventilado
(para eliminar folhas, palha e terra) e car-
re:gado para o veiculo de transporte. Quer
d!zer, corte, carregamento e transporte
viram operagdo Unica, rdpida e muito
mais econémica, pois nio sdo mais ati-
vidades desvinculadas como acontece no
corte manual. Além disso, é usado um
veiculo para transbordo préprio para ti-
rar essa matéria-prima do campo e levar
até o caminhdo, que esta na estrada. Afi-
nal, ele ndo foi projetado para ficar em
cima da terra arada”, observa o profes-
sor-doutor Victério Laerte Furlani Neto,
do Departamento de Recursos Naturais
e Protegdo Ambiental do Centro de Ci-
éncias Agrarias da Universidade Fede-
ral de Sdo Carlos/SP (UFSCar), que vem
aplicando testes de desempenho opera-
cional para verificar os indices de rendi-
mento da colheita mecanica e manual da
cana crua e queimada.

Contudo, Furlani faz um alerta impor-
tante. Para langar mao desses equipamen-

Furlani Neto, da UFSCar: € preciso sistematizar o terreno

tos, o produtor precisa antes sistemati-
zar plantios e diminuir o desnivel entre
carregador e talhdo, entre outras medidas,
para que o desempenho das colhedoras de
cana aproxime-se da sua capacidade efe-
tiva. “A madquina ndo faz milagres, ela
precisa de certas condi¢des para realizar
com sucesso o seu trabalho. Em regides
planas, principalmente nos estados do
Mato Grosso e Goias, onde as topografi-
as favorecem o desempenho das méqui-
nas, a expansdo do seu uso esta sendo ra-
pida porque as adaptagdes a serem feitas
na lavoura sdo poucas’, informa.

O comentario do professor da UFS-
Car indica que ndo & possivel usufruir
de todos os beneficios da colhedora em
qualquer canavial. “Nossa topografia
ondulada e acidentada e os espagamen-
tos irregulares ainda sdo obstaculos
para as colhedoras; afinal, o terreno
sempre precisa se adequar as caracte-
risticas da maquina e nunca o contra-
rio. Afora isso, o produtor precisa dis-

por de uma drea
de plantio sem
paus, pedras, to-
cos, erosdes,
sulcos curtos, ta-
Ihdes que termi-
nam na beirada
de precipicios e
sem estradas pa-
ralelas. Estas
barreiras sempre
resultam em ren-
dimentos baixis-
simos de corte
mecénico, sem
contar com o ris-
co dos equipa-
mentos tombarem”, orienta Furlani.

Talhoes em faixas — Para quem
desconfia que nas centenas de canaviais
do Pais essas mudangas podem demorar
muito a acontecer, surge uma agradavel
surpresa. De acordo com o professor Vic-
torio Furlani, o agricultor brasileiro esta
se conscientizando bem rapidamente da
necessidade de sistematizar as areas de
plantio, antes de pensar em adquirir as
colhedoras.

“Ele ja sabe que precisa primeiro fa-
zer um levantamento rigoroso das con-
digdes de sua plantagdo, pois ndo sdo em
todas as dreas que as maquinas, mesmo
as tropicalizadas, conseguem trabalhar.
E preciso escolher as melhores areas da
propriedade, limpar o terreno e retirar as
ervas daninhas, que embolam o sistema
cortante do equipamento. Tem que ter
paralelismo perfeito na sulcagdo — ndo
pode haver sulcos largos e estreitos numa
mesma area. A geometria dos talhdes,
que antigamente era quadrada, precisa ser

Estas maquinas tém know-how bem brasileiro

E-8000 — Seus divisores de linhas,
em conjunto com os cortadores de base
e rolo alimentador, permitem a colheita
eficiente de cana crua, mesmo que dei-
tada e entrelacada. Seu exclusivo pica-
dor de cana, com rolos dotados de facas
longitudinais contrapostas, proporcio-
nam toletes de cortes precisos e compri-
mento uniforme. Por ser totalmente hi-
drdulica, dispensa regulagens e reduz ao
minimo as paradas para manutengdo,
garantindo um alto rendimento agrico-
la, com baixo custo operacional.

E-14000 — Colhedora de cana in-
teira para duas linhas, especialmente
projetada para canaviais de alto ren-
dimento em espagamento reduzido,
permitindo um desempenho de alta efi-

ciéncia junto com o cortador de base
exclusivo e discos de corte de grande
diametro para colheita de cana ereta ou
deitada. Tem cortador de pontas com
tambor desintegrador que deixa a cana
livre de pontas, eliminando a necessi-
dade de enleiramento, promovendo a
reintegragdo da matéria orgdnica ao
solo.

E-700— Cultivador para cana desen-
volvido para a preparagdo do terreno, vi-
sando atender as necessidades da colhei-
ta mecanizada. Seu suporte de enxadas,
com regulagem, permite trabalhar dentro
do espagamento efetuado no plantio. Pos-
sui conjuntos de grades com cinco discos,
proporcionando a uniformidade do terre-
no e aproximagdo da terra a cana, elimi-

nando a profundidade dos sulcos.

Engeagro — Tel.: (0194) 33-1033, Pi-
racicaba/SP

Amazon Rotor System — Colhedo-
ra para cana picada, crua ou queima-
da que pesa 20% menos que as concor-
rentes e conta com um sistema de pica-
gem com facdo de troca rapida. Ofere-
ce dispositivo para opg¢do de picagem
de toletes em quatro tamanhos, com
apenas um toque na alavanca, sem ne-
cessidade de acionar facas. Unica no
mercado que langa toda a palha trans-
versalmente no sentido da colheita, per-
mitindo a operagdo de tratos culturais
simultaneamente.

Santal — Tel. : (016) 634-2255,
Ribeirdo Preto/SP,
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No detalhe: sistema de corte com disco rotor

substituida pelo sistema de faixas, que
tenham em média de 200 até 600 metros,
sempre com talhdes continuos, para que
a colhedora possa sair de um talhdo e
entrar imediatamente em outro.” Segun-
do Furlani, algumas usinas estdo prefe-
rindo comprimentos de talhdes ainda
maiores (entre 3 a 4 quilémetros), pois
jé constataram que essas modificagoes
representam ganhos ndo s6 na colheita,
mas em todas as operagdes mecanizadas.
“E possivel obter rendimentos 20% su-
periores na sulcagdo, no cultivo, na adu-
bagdo, no tratamento das ervas daninhas

Manejar o
solo é o primeiro
passo

Antes de optar pela compra de co-
lhedoras de cana, preste aten¢do e siga
estes cuidados:

* Sistematize plantios e diminua o
desnivel entre carregador e talhdo, den-
tre outras medidas, para que o desem-
penho das colhedoras de cana aproxi-
me-se da sua capacidade efetiva.

* Declividade do terreno — A co-
lhedora ndo trabalha em dreas muito
acidentadas e cheias de ondulagdes. O
terreno sempre precisa se adequar as
caracteristicas da mdquina e nunca o
contrario.

* Limpeza — O produtor precisa
dispor de uma drea de plantio sem paus,

pedras, tocos, ervas daninhas, erosdo,
sulcos curtos, talhbes que terminam na
beirada de precipicios e sem estradas
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e no transporte. Tudo isso gera maior
produtividade, decorrente da maior efi-
ciéncia da mecanizagdo dentro das fai-
xas de plantio.”

Planejamento rigoroso — Mesmo
adotando estas medidas, nem todas as
areas de plantio de cana serdo aptas ao
corte mecanizado. A declividade muito
acentuada dos solos do sul de Minas
Gerais, por exemplo, dificilmente vai vai
permitir a adogdo imediata da mecaniza-
¢do. Em compensagio, 40% das terras de
Sao Paulo ja estdo prontas para receber a
colheita mecénica de cana. “Além dos
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ganhos econdmicos, a mecanizagio tam-
bém traz beneficios ambientais. Quando
¢ possivel, substitui, sem perdas signifi-
cativas ao produtor, a colheita mecénica
da cana queimada pela crua”, comenta
Furlani.

Vale lembrar que, com a mecaniza-
¢do do corte de cana, o planejamento da
atividade deve ser ainda mais rigoroso,
funcionando como um relégio suigo, ja
que as maquinas ndo podem quebrar, se-
ndo o prejuizo comega a pesar no bolso
do agricultor. A manutengdo dos equi-
pamentos tem que ser preventiva e pe-
riddica. Também é necessario ter um nii-
mero minimo de maquinas, que permita
seurevezamento. “A condigdo que con-
sidero ideal numa propriedade média é
dispor de oito colhedoras trabalhando e
duas em manutengdo, sempre sendo re-
vezadas com as demais. Os pequenos
agricultores podem recorrer as coope-
rativas e terceirizar o servigo, viabili-
zando desta maneira seu negdcio”, acon-
selha.

Para Furlani, o que se passou nesses
ultimos trés anos no Brasil, em matéria
de colheita mecénica de cana, é o que se
pensava em fazer em 20 anos. “Hoje, o
aperfeigoamento do campo esta aconte-
cendo num ritmo acelerado. Saimos da
fase nistica da cana colhida manualmen-
te para uma fase técnica, onde a mecani-
zagdo vai ocupar daqui para a frente um
papel muito importante. Quem nédo per-
cebeu isso ainda, tem que sair correndo”,
conclui Furlani. F

paralelas.

* Paralelismo perfeito na sulcagéo é
indispensdvel. Ndo pode haver sulcos
largos e estreitos numa mesma drea.

* Geometria dos talhdes deve seguir
o sistema de faixas, que tenham em mé-

Décio Percira de Godoy

dia de 200 até 600 metros.

* Variedades de cana boas para cor-
te mecdnico — SP 71-6163, SP 79-101],
RB 80-6043 e RB 83-5486, principal-
mente.

Fonte: Furlani Neto (UFSCar)
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Planeje a
exploracao
e pau na
maquinal

Afonso Peche Filho

setor florestal conta com tecno-
O logia disponivel para mecanizar

todas as suas fases de explora-
¢do, desde o viveiro de mudas até a en-
trega da madeira na industria. Podemos
afirmar que a grande dificuldade da me-
canizagdo ndo esta na disponibilidade das
maquinas, mas sim no local ou na regido
onde se quer explorar. Ocorre que a tec-
nologia disponivel para as areas de to-
pografia acidentada é muito diferente da
disponivel para areas planas. Em terre-
nos com alta declividade a dificuldade
comega na fase de planejamento. Por
150, devem ser feitos estudos minucio-
sos sobre mecanizagdo, contemplando o
sucesso das maquinas desde o preparo do
solo até a retirada da rnadeira. Um ma-
cigo florestal implantado em local sem
Vias para a retirada da madeira perde
muito o seu valor; ja em locais de topo-
grafia suave, este pro-
blema é praticamente
inexistente.

Em se tratando de
méquinas florestais, te-
mos quatro grandes
grupos que cobrem as
atividades: de viveiros;
preparo do solo, im-
plantagdo e condugio;
corte e retirada; e as
mdquinas destinadas ao transporte.

Se considerarmos que este setor co-
mega na colheita das semente e vai até a

SILVICULTURA

S6 o planejamento racional de

todas as atividades envolvendo

a exploragdo de florestas é que
vai indicar as maquinas

adequadas

muda pronta, Veremos que a mecaniza-
¢do de viveiros florestais é bem diversi-
ficada. Um detalhe importante na colhei-

ta de sementes florestais € o fato de que
muitas drvores apresentam frutos deis-
centes (que se abrem) e sementes peque-
nas. Ou seja, quando os frutos estdo ma-
duros, eles se abrem liberando a peque-
na semente no ar, porém, a altura das 4r-
vores impede uma colheita adequada.
Logo, a tecnologia mais utilizada ¢ o re-
colhimento dos frutos ainda fechados, o
qual é feito através da escalada em &r-
vores matrizes ¢ com o auxilio de dife-
rentes implementos denominados trepa-
dores. H4a implementos artesanais cons-
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truidos com cordas, cuja forma de amar-
rio permite formar um conjunto de duas
pecas, onde uma funciona como um es-
tribo relativamente estreito, utilizado
para apoio de um dos pés, enquanto a
outra serve para alojar a outra perna na
proximidade da virilha. Em ambas sdo
feitas uma lagada envolvendo a arvore a
ser escalada. Alterando a posigdo de
apoio das pernas consegue-se subir até
as partes mais altas da arvore e colher os
frutos. Ha também trepadores conside-
rados ligeiros, sofisticados, conhecidos
como espordes. Apesar de simples, sdo
tecnicamente apropriados para arvores de
fuste longo. Outro equipamento utiliza-
do para escalar este tipo de arvore € o
chamado aparelho de Baumvelo. Ele
apresenta um brago longitudinal, o qual
em uma extremidade tem uma cinta me-
talizada que se ajusta ao didmetro da ar-
vore e na outra um pedal com presilhas
para acoplar o calgado do operador, pren-
dendo-o ao aparelho e configurando se-
guranga na operagdo. Para este servigo
h4 vérios tipos de escadas e sistemas de
ganchos semelhantes aos sistemas utili-
zados em servicos de redes telefonicas e
elétricas.

Depois de colhidos, os frutos sdo sub-
metidos a um processo de limpeza e se-
cagem que culmina com a separagdo e o
acondicionamento das sementes para
posterior utilizagdo. Den-
tre os equipamentos des-
tinados a este trabalho
destacamos a tecnologia
disponivel em secadores
e maquinas de processa-
mento. De acordo com a
estrutura e as suas carac-
teristicas, as instalagdes
de secagem podem ser de |
dois tipos: progressivos € |
rotativos. Secadores do |
tipo progressivos apre-
sentam-se com uma €es-
tante ou torre com gave-
tas dispostas em linhas
verticais separadas o su-
ficiente para admitir o
fluxo constante de ar. A
fonte de calor esta situa-
da na parte inferior, pro-
xima ao ventilador, que é
utilizado para forgar a
passagem do ar quente
entre as gavetas. Secado-
res do tipo rotativos uti-
lizam um cilindro com
placas perfuradas, que
giram dentro de uma es-
pécie de caixa, onde pas-
sa uma corrente de ar

Preparo de solo: todas as mdquinas convencionais podem ser utilizadas

vimento e a secagem fazem com que os
frutos se abram, liberando a semente que
passa pelos orificios, separando-se em
um depdsito. Nos dois modelos de seca-
dores a temperatura e a umidade sdo con-
troladas com rigor, obedecendo os valo-
res indicados para a espécie florestal.

quente no interior. O mo- Muda sadia e vigorosa: o bom comego
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Com relagdo a tecnologia em maquinas
de processamento para sementes flores-
tais, temos que destacar dois tipos muito
importantes (principalmente para a cul-
tura de coniferas, como ¢ o caso das se-
mentes de pinus). O primeiro diz respei-
to s maquinas que promovem a limpeza
das sementes, retirando as partes indese-
jadas (como as asas que compdem as se-
mentes aladas de coniferas). O funcio-
namento consiste em colocar as semen-
tes aladas em um cilindro de paredes cri-
vadas juntamente com frutos de menor
didmetro e acionar um rotor com cerdag
rigidas, friccionando as sementes na pa-
rede rugosa do cilindro até provocar a
ruptura das asas. Posteriormente, o0 ma-
terial passa por um separador de fluxo
de ar que promove a retirada das semen-
tes, separando as palhas em outro com.-
partimento fora da maquina. O outro tipo
de médquina promove a padronizagio e
classificagdo das sementes em diferen-
tes tamanhos. O funcionamento dele e
baseia na passagem do lote de Sementes
por um cilindro perfurado por orificios
de diferentes diametros, que regulam
conforme o tamanho que se quer sepa-
rar. Nestes tipos de maquinas, o cilindro
€ acionado por motores elétricos, onde
as sementes vdo passando pelos orifici-
0s menores até chegar aos maiores e,
apos, sdo depositadas cada qual em um
local determinado.

Vale salientar que na tecnologia de
méquinas para viveiros florestais as se-
meadoras manuais tém mecanismos do-
sadores com capacidade de uniformizar
a semeadura em recipientes individuais,



como sdo os casos dos saquinhos, das
bandejas e dos tubetes. Estas pequenas
maquinas apresentam um reservatorio de
sementes, um pino de acionamento € um
dosador com cobertura regulavel para
diferentes tipos de sementes. A semea-
dora é operada com uma das mios sobre
o local determinado para depositar a se-
mente. Com este mesmo principio de fun-
cionamento ha varios modelos, com di-
ferentes graus de tecnologia, que vao
desde a semeagdo individual até todas as
células de uma bandeja para mudas ou
quadro com tubetes.

Com relagdo ao preparo do solo, toda
tecnologia disponivel para as culturas
anuais podem ser utilizadas no setor flo-
restal. Assim, em dreas destinadas a im-
plantagdo de florestas podemos manejar
o solo utilizando implementos tradicio-
nais (arados, grades niveladoras, grades
aradoras, escarificadores e subsoladores).
Atualmente, o sistema de preparo con-
vencional, com o uso de grade aradora
pesada e tracionada por tratores de alta
poténcia, € o mais utilizado, sendo co-
mum também a presenga de tratores de
esteiras. A técnica do cultivo minimo
vem crescendo e avangando, principal-
mente, em areas com problemas de ero-
sdo. Esta forma de preparo mobiliza o
solo somente na vertical, permitindo que
a palha permanega na superficie, prote-
gendo-o contra possiveis problemas de
escorrimento superficial. Promove, tam-
bém, a economia e horas de trabalho. As
maquinas mais utilizadas para realizar o
cultivo minimo sdo os subsoladores de
arrasto, tracionados por tratores na faixa
de 100cv. Estes implementos, em geral,
apresentam uma Unica haste com disco
de corte, possuem adubadoras para dis-
tribuigdo continua de fertilizantes, bem
como sistemas de controle remoto, onde
2 rodas com pneus sdo para transporte e,
ao mesmo tempo, para o controle. Apos
a operagdo, o plantio da muda é realiza-
do no sulco previamente aberto e aduba-
do, € 0 mato € controlado por meio de
herbicidas.

Em operag¢des de plantio, a tecnolo-
gia existente recai em maquinas trans-
plantadoras que, geralmente, sdo de dois
tipos, as de arrasto e as acopladas ao sis-
tema hidraulico do trator. As transplan-
tadoras, normalmente, sio semimecani-
zadas, pois utilizam operadores para apa-
nhar a muda e posiciona-la no orificio
da descarga. A transplantadora de arras-
to € uma maquina bem simples e seme-
lhante a uma carreta com dois suportes
na parte traseira, os quais tém a fungdo
de assento e estdo posicionados atras das

rodas que contém os dois cilindros co- °

veadores, responsaveis pela abertura das

covas no solo. Trabalhando a uma velo-
cidade média de 2,5km/h, duas pessoas
podem ir colocando as mudas nas covas
abertas, enquanto outras vdo caminhan-
do atras para fecha-las com terra. As
transplantadoras acopladas ao engate de
trés pontos, geralmente, sdo individuais;
robustas; e possuem uma unidade adu-
badora composta por reservatorio, agita-
dores, mecanismos dosadores e tubos
condutores de fertilizantes; além de uma
unidade de transplantio formada por um
sulcador, rodas compactadoras, deposi-
to de mudas, assento para o operador e
sistema de descarga de mudas.

Para realizar condugdo e tratos cultu-
rais de lavouras, o setor utiliza a tecno-
logia tradicional, com adaptagdes perti-
nentes, como € o caso das rogadeiras hi-
draulicas, que t€m a estrutura mais ro-
busta; dos trituradores horizontais, que
utilizam martelos em vez de facas; e adu-
badoras, que tém maior autonomia no
deposito.

Em areas florestais ocorrem duas ope-
ragdes importantes: a de desbaste e a de
desrama. A primeira refere-se aos cortes
parciais aplicados no povoamento em
crescimento, objetivando promover o
desenvolvimento das arvores remanes-
centes e, conseqiientemente, aumentar a
produgdo de madeira. A segunda, tam-
bém chamada de poda lateral, ocorre nos
casos em que as florestas sdo destinadas
para fins mais nobres, como a produgio

Plantio da mudinha: dentro do sulco previamente aberto

de laminados e faqueados (chapas de
madeira). Além de melhorar a qualidade
da madeira, ela dificulta a ocorréncia de
incéndios. Contudo, tanto o desbaste
como a desrama podem ser realizadas por
maquinas manuais, como o machado,
pequenas serras ou poddes; porém, € atra-
vés das motosserras que o servigo pode
ser otimizado, pois, atualmente, a tecno-
logia disponivel € diversificada.

A motosserra € uma maquina que
apresenta todos os anos evolugoes tec-
nologicas consideraveis, tendendo sem-
pre para a redugdo do porte, a manobra-
bilidade, a diversificacdo de uso e, prin-
cipalmente, para os fatores ligados a se-
guranga do usudrio. Na verdade, esta ma-
quina é um motor que, mediante um sis-
tema de transmissdao e de embreagem,
move uma corrente com elementos de
corte que deslizam por uma guia que va-
ria de tamanho de acordo com a finali-
dade de uso. E nestes componentes que
os detalhes do projeto e da fabricagdo
mostram toda a técnica disponivel para
a escolha, aquisi¢do e manejo da maqui-
na. Nas motosserras, a corrente é uma
peca que requer alguns conhecimentos
basicos de manejo, para promover um
melhor aproveitamento operacional.
Quando novas, devem ser amaciadas,
observando alguns procedimentos como:
mergulha-la em 6leo de corrente limpo
durante a noite; instalar e tensionar, uti-
lizando pinhdo e coroa novos; derramar
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A colheita: sistema de corte do feller buncher

6leo sobre a corrente e a barra; deixar a
corrente trabalhando em meia aceleragéo,
até a bomba de 6leo comegar a lubrifica-
¢do de todas as partes da corrente e da
barra; promover uma parada e, com a
corrente fria, ajustar a tensdo, se neces-
sario. Com relagdo a manutengéo da cor-
rente, quatro pontos importantes devem
ser lembrados: lubrificagdo, tensiona-
mento, rebaixamento da guia e afiagdo.

A operagdo de corte pode ser otimi-
zada através de maquinas com tecnolo-
gia desenvolvida especificamente para
este fim. Exemplificando, temos os cha-
mados feller buncher — tratores especi-
ais, capacitados para o corte, acimulo,
empilhagdo e transporte de arvores adul-
tas (no ponto de desbaste ou abate defi-
nitivo). :

No mercado de maquinas florestais
existem modelos diversificados do fel-
ler buncher. Normalmente, estes tratores
tém um sistema hidrdulico complexo,
que, além de acionar a articulagdo dos
bragos de elevagdo, também aciona uma
cabega de corte que abraga a arvore, pren-
dendo-a para o corte na altura do colo.
Esta cabega de corte é um equipamento
que pode ser adquirido separadamente €
adaptado aos tratores adequados. Ela
consta, basicamente, de um sistema de
garras com capacidade para levantar, sus-
tentar e mobilizar uma arvore adulta apés
o corte, bem como de um sistema de cor-
te, que, dependendo da marca ou do mo-
delo, varia a pega ativa (a qual pode ser
uma guilhotina hidraulica do tipo tesou-
ra, que é indicada para operagdes de des-
baste; uma motosserra hidraulica; ou até
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mesmo uma serra circular, que é uma
peca indicada para cortar arvores adul-
tas que possuem caule com didmetro no
ponto ideal para abate).

O desdobramento e o descasque sdo

operagdes que podem ocorrer, isolada-
mente ou simultaneamente, apos o cor-
te. Tanto para uma como para a outra ha
tecnologia disponivel em méquinas
operatrizes. O desdobramento, também
chamado de tragamento ou picagem,
consiste no corte da arvore em toras que
tém o seu tamanho determinado pela ne-
cessidade do uso. Por exemplo: se é para
a lenha, o fuste é desdobrado em tore-
tes de aproximadamente 1m; porém,
quando a madeira é destinada para a in-
dustria, os toretes medem 2 metros. O
descasque ou descascamento consiste
em retirar toda a casca do fuste e pode
ser realizado antes ou depois do desdo-
bramento. O desdobramento é realiza-
do com motosserra, e o descasque com
ferramentas manuais do tipo facdo ou
machado. Contudo, ha no mercado um
tipo de maquina que realiza as duas ope-
ragoes simultaneamente. Denominada
harvester, ¢ instalada na ponta dos bra-
¢os de elevagdo em tratores florestais.
O harvester ¢ uma mdquina que conta
com aparato tecnoldgico, promovendo
um verdadeiro pré-processamento na
arvore cortada. Esta maquina é compos-
ta por um conjunto de sistema hidrauli-
co que a faz correr,
descascando todo o
fuste, parando na po-
si¢do indicada para
realizar o corte. Da
mesma forma que o
| feller, o harvester
pode ser adquirido
isoladamente e adap-
tado aos tratores
compativeis.
! Apés o desdobra-
| mento e o descasque, a
madeira é empilhada
ou amontoada no local
de corte ou nas laterais
dos corredores dos ta-
lhdes, com a finalida-
de de ser embarcada
para sair do interior dos
talhdes. Podemos dizer
% que, na maioria das ve-
i zes, apos o corte ocor-
rem trés tipos de trans-
porte: o de pouca dis-
tancia, o de longa dis-
tancia e o direto.

O transporte de
curta distancia, ou bal-
B deio, é bem caracteris-
" tico das areas com to-
® pografia acidentada.

Tragamento e picagem da
madeira: o brago faz tudo

ol



Muitas vezes, € realizado manualmente
ou através da tragdo animal, ocorrida no
desbaste desta areas. Em exploragdes me-
canizadas, as opgdes sdo variadas. Quan-
do realizadas por meio de guinchos aco-
plados em tratores — o chamado arras-
te, caracteristico de toras grandes —
pode-se utilizar diferentes opgdes (des-
de o tradicional até os modernos skid-
ders acoplados aos tratores de esteiras e
que apresentam alto rendimento e quali-
dade de trabalho). As variagdes tecnolé-
gicas para guinchos que utilizam cabos
passam por equipamentos acoplados di-
retamente a barra de tragdo, no sistema
de engate de trés pontos, com ou sem bar-
ra para multiplos cabos, e até por siste-
mas estacionarios que utilizam cabos sus-
pensos. Da mesma forma que em skid-
ders, temos uma gama enorme de opgdes
para garras e guinchos. Também hé op-
¢oes para que o baldeio seja realizado por
pequenos tratores com plataformas de
cargas, como € o caso dos tratores com
pneus dotados de bergos, que sdo bragos
acoplados num engate frontal e traseiro
oOu carretas autocarregaveis, que possu-
em bragos de elevagdo com garras. Em
exploragdes com alto grau de mecaniza-
cdo, de§taca-sc a utilizac¢do dos tratores
florestais articulados, conhecidos como
forwarder, e que tém elevada capacida-
de operacional, contemplando excelen-
tes condi¢des de conforto para o opera-
dor. As operagdes de carregamento e des-
carregamento sdo executadas através de
joysticks posicionados no interior da ca-
bine. Ja 0 sistema hidraulico apresenta
alta precisdo, com pronta resposta das
vélvulas direcionais. Estes tratores tém
grande capacidade de trabalho em jorna-
das noturnas com alto rendimento e 6ti-
mas condi¢des de seguranga.

_ Para os transportes de longas distan-
cias, existem muitos veiculos médios e
semipesados, especialmente entre as
empresas autdnomas terceirizadas; po-
rém, nas frotas das empresas florestais,
estd crescendo a presenca de veiculos
pesados com capacidade para transpor-
tar mais de 40 toneladas de madeira. No
mercado brasileiro existem opgdes que
vdo desde os veiculos mais simples,
como caminhdes com reboque (romeu-
e-julieta), até os caminhdes com dois re-
boques, conhecidos como triminhio, ou
0s redptrem, que sdo um tipo de cavalo
mecanico que tracionam mais dois semi-
reboques.

Muitas empresas tém realizado o
aproveitamento de residuos florestais
para fins energéticos, que sdo os galhos
e a madeira fina das copas das arvores.
Para isso, utilizam maéquinas especiais
para triturar e processar a biomassa.

COMO FAZER
O SEU TRABALHO
RENDER MUITO MAIS.

i STIHL

FACILITANDOC A SUA VIDA
FARA VOCE FATER MELHOR.

TECNOLOGIA NA
INDUSTRIALIZACAO
DE POSTES
DE MADEIRA

E o que a ICOTEMA emprega no
tratamento da madeira do eucalipto
para postes e mourdes com todas

as dimensoes e padroes.
Consulte-nos

S ®
icoteman

INDUSTRIA E COMERCIO DE TRATAMENTO DE MADEIRAS LTDA.

Matriz - Av. Eng® Gianni Palanga, 191 - Itu - Sdo Paulo
Telex 11 79815 - Fax: (011) 783-0269 - Tel. (011) 409-2611

Escritério - Sdo Paulo - SP - Tel. (011) 826-5188
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ARMAZENAGEM

Perdas x ponto de colheita

O elenco das dificuldades do pro-
cesso produtivo agricola atual
tem sérios componentes politi-
cos e econdmicos, é verdade. Faltam,
porém, rotinas e procedimentos técnicos
de colheita e p6s-colheita, de reciclagem
da mdo-de-obra, que garantam a quali-
dade e eliminem os desperdicios. E a co-
lheita, como se sabe, é o coroamento de
toda uma cadeia de trabalho que come-
¢ou 14 atrés, com o preparo de solo, com
a escolha das sementes, com a compra
de méquinas apropriadas etc.

A colheita — A qualidade dos gréos,
do ponto de vista da sanidade, depende
de um ciclo de operagdes e procedimen-
tos que comega com a colheita. Esta, sé
executada no momento inadequado, pre-
judica a qualidade e favorece as perdas.
Muitos produtores procuram colher os
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Erico Weber

gréos 0 mais seco Possivel, inclusive para
evitar os “custos” da secagem mecéni-
ca. Neste caso, ele transforma a lavoura
em “secador”’. O milho, por exemplo,
chega ao ponto de maturagio com 30%

Teor de umidade Perdas
do milho (%) (%)

Dias apés

a maturagao

6 25 1,5
10 23 2
20 20 3
25 18 5
30 17 7
40 15 12
50 15 14

Fonte: Puzzi

ou mais de umidade. Mas
a colheita se d4 com a
umidade de 24%, comg
recomendam algumas
cooperativas. Ou ainda
menos, segundo orienta-
¢do de determinados téc-
nicos. E importante Jem-
brar que & medida em
que passam os dias apgs
a maturagdo, os gripg
paralelo & perda de 4gya’
também comegam g per:
der matéria seca, confor-
me mostra a tabela. Por
isso, todo o grio que per-
manece na lavoura por
tempo prolongado come-
¢a a perder contetido de
massa seca. Isto se deve
as reagdes quimicas de.
nominadas de oxidagio
favorecidas pelo clima’
umidade, calor, ventog
etc.

Estas perdas, € muito importante atep,.
tar, podem chegar a 5%, 25 dias apgs 5
maturagio; 12% aos 40 dias; e 149% 505
50 dias. As demais perdas podem gep
ocasionadas pelo ataque de insetos ¢ fiyp,_
gos, que podem comprometer de forma
irreversivel a qualidade dos grigg.

Por tudo isso, é fundamenta] estab
lecer uma data correta para a colheita -
sempre a mais proxima do ponto de H;ae
turagdo dos gréos. Na Franga, por exe :
plo, a colheita do milho se d4 com u i
dade de 30% ou mais. E bom que se rrer:e::
firme que a diminuigdo de peso dos
graos, pela evaporagdo da 4gua, nio pro-
duz vantagens econdmicas no fina] do
processo, como muitos imaginam, E que
este processo se d4 muito lentamente e
provoca, irremediavelmente, a perda de
massa, como explicita a tabela. EJ



Pioneer Sementes, de Santa Cruz
do Sul/RS, apresentou, em julho
passado, os resultados do Progra-
ma Silagem 95, em que foram analisados
os desempenhos em confinamento de 50
novilhos (18 meses) charolés, fornecidos
pela Associag@o de Criadores da raga; 48
novilhos (20 meses) braford, provenientes
da Cabanha Azul, de Quarai/RS e da Es-
tdncia Guatambu, de Dom Pedrito/RS, in-
tegrantes da Conexdo Braford-DEP; além
de 99 garrotes (8 meses) santa gertrudis ori-
gindrios da Estancia da Quinta, de Panta-
no Grande/RS. O periodo de engorda foi
de 28 dias para todos os lotes.
A novidade ficou por conta de 74 ovi-

CONFINAMENTO

Ganhos na ponta do lapis

Jodo Paulo Uriartt

O Programa Silagem,
da Pioneer, mostra
como € possivel ganhar
mais carne com
volumoso de qualidade

nos de diversas cruzas de ragas laneiras e
de corte, na categoria capdo (em torno de
um ano), da Cooperativa Triticola Encru-
zilhada do Sul/RS (Cotrensul). Igualmen-
te estio sendo avaliados 50 cordeiros suf-

folk, provenientes da Agropecudria Knorr,
de Panambi/RS.

A idéia da Pioneer, conforme explicou
o controller Claudio Tadeu Laus Cariboni,
“é provar que um volumoso de qualidade,
obtido com boas sementes de milho hibri-
do, nosso principal ramo de atuagdo, gera
resultados expressivos no ganho de peso e
lucro, com a possibilidade do pecuarista se
transformar em agricultor e o agricultor em
pecuarista”.

De fato, a partir do confinamento de-
monstrativo da Pioneer, que este ano vi-
veu seu quarto inverno, formou-se um polo
de difusdo da tecnologia num raio de 100
quildmetros em torno de Santa Cruz do Sul,
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CONVENIO PIONEER / ASSOCIAGAO CHAROLES
RESUMO DAS PESAGENS - 2 LOTES NOVILHOS CRUZA CHAROLES

Ganho
Nimero de Peso total ':::::, Consumo | Consumo | Consumo p?s:n:'.::al GMD peso Conversédo Jejum
Pesagem Data Periodo animais do lote/kg kglcab de silagem | de ragido total do lote kglp. vivo médio por | em mat. Sieieatar
p. vivo kg kg MS P kg/cab/dia/ seca
p. vivo kg/p. vivo
vivo

1 18/05/95 0 50 0 0 Entrada
2 05/06/95 18 50 16.588 332 11.875,00 775,00 4.985,48 Sem
3 06/06/95 19 50 16.005 320 0,00 Com
4 03/07/95 46 50 18.794 376 21.670,41 | 4.645,00 | 11.960,62 2.208 44,12 1,58 Sem
5 04/07/95 47 50 18.015 360 2.010 40,20 1,44 5,95 Com
6

Maténia seca do volumoso: 32,20% / Matéria seca do concentrado: 88,61%

envolvendo cerca de 60 produtores. “A
proposta teve uma aceitagdo tdo positiva
que a empresa também montou instalagdes
de confinamento na filial de Londrina/PR,
avaliando novilhos cruza charolés de esta-
belecimentos como Nutrimental, Agrope-
cudria Santa Tereza, Agropecudria Deven-
ter e do Nucleo de Criadores de Charolés
de Guarapuava/PR”, informou o diretor
nacional de marketing da Pioneer, Carlos

Mariano Dias. Em Londrina, também se-
rdo testados ovinos em pastejo direto de
alfafa.

Além disto, a Pioneer vai levar o confi-
namento 2 filial de Itumbiara/GO, com
inauguragdo prevista para o fim do ano, e
onde serdo avaliados 100 garrotes e 100
bezerros nelore provenientes de cruzamen-
tos industriais da regido.

Ganhos de RS 8,00/cabe¢ca — O Pro-

D entro de muito pouco tempo, a fi-
gura do confinador de ovinos es-
tard se impondo sobre a do criador ex-
tensivo tradicional. A previsdo, em tom
de profecia, foi feita por ninguém me-
nos que o presidente da Associag¢do Bra-
sileira de Criadores de Ovinos (Arco),
Glénio Prudente, durante o dia de cam-
po da Pioneer. “Esta serd, talvez, a for-
ma de redengdo da ovinocultura gai-
cha, que ja teve um rebanho de 12 mi-
Ihées de cabegas e hoje possui de 7 a 8
milhoes de exemplares, passando neces-
sariamente pelo aumento da produgdo
de carne ovina.”
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No trabalho da Pioneer, foram avali-
ados 74 capdes dente-de-leite (12 meses,
em média), de diversas ragas, fornecidos
por seis criadores socios da Cooperativa
Triticola Encruzilhada do Sul (Cotrensul).
“Comegamos a pensar em confinar ovi-
nos, mas queriamos algo diferente de gai-
olas ou abrigos individuais”, explicou
Miguel Kops, coordenador do projeto. 4
saida foram instalagées tipo parque, com
abrigos coletivos e dreas a céu aberto,
onde cada animal recebeu 1,71 quilo di-
ario de volumoso (silagem de milho) e
outras 429 gramas de concentrado por
dia. O custo da alimentacdo dos ovinos

grama Silagem de Santa Cruz do Sul ob-
servou o consumo alimentar por cabega,
ganho de peso, conversdo alimentar e tem-
po de confinamento, além de estabelecer a
melhor receita de ragdo, tanto no volumo-
so (ensilagem de planta inteira de milho,
picada) como no concentrado (grio de mi-
Tho, farelo de soja e minerais), em diferen-
tes proporgoes e, ainda, a adi¢do de inocu-
lantes (para reduzir a fermentagéo da sila-
gem de 30 para 10 dias) e probidticos (ace-
leradores da digestdo animal).

De forma geral, os ganhos médios de
peso registrados pelo zootecnista Miguel
Kops, do Departamento de Nutrigdo Ani-
mal da empresa, apontam 1,5 quilo/dia,
com todos os grupos submetidos a pesa-
gens com e sem jejum alimentar. O custo
global por cabega na alimentagdo foi de R$
1,00 ao dia, entre os pesados novilhos bra-
ford e charolés, e de R$ 0,60/dia para o lote
de bezerros santa gertrudis. Entre os ani-
mais mais velhos, o ganho de peso no peri-
odo foi de 41,61 quilos, em média, o que,
descontado o custo dirio de alimentag3o,
resultou num lucro de R$ 8,00 por cabega,
levando em conta o prego do inicio de agos-
to no RS, de R$ 0,86/quilo de boi gordo.

ficou em R$ 0,10/cabe¢a/dia.

Ao final de 56 dias, o ganho médio
didrio foi 153 gramas de peso vivo por
ovino, “mas houve casos com animais
ganhando até 240 gramas por dia”, re-
latou Alvarez Batistella (foto), diretor-
técnico da Cotrensul, ao destacar que
com um hectare de milho ha condigdes
de alimentar de 300 a 400 ovinos no in-
verno, obtendo um prego até 10% mai-
or se a carne possuir qualidade e o ani-
mal abatido for jovem. “As instalagées
ndo precisam ser tdo sofisticadas como
estas aqui, devendo ser as mais simples
possiveis, os cochos fabricados de ferro
velho com cobertura de capim-santa fé,
e a ensilagem realizada em parceira com
os vizinhos ", disse Batistella. Na avali-
agdo de cordeiros suffolk, em andamen-
to, ainda néo sdo existem dados dispo-

niveis.



“Mas este lucro sera maior se o animal
ficar mais tempo no confinamento”, escla-
receu Kops, ao lembrar que a rentabilida-
de, no periodo de 90 dias, chegaria a R$
24,00, caso o prego de mercado permane-
cesse fixo, da entrada a saida do animal. A
margem aumenta porque os pregos de mer-
cado evoluem no periodo, em fungdo da
entressafra, com o prego na saida sendo
bem superior ao preco de entrada.

“E tudo isto porque o produtor costu-
ma perguntar apenas quanto o animal esta
ganhando, mas poucos sdo os que lem-
bram-se de perguntar quanto o bovino estd
deixando de perder no confinamento; se
0 animal estivesse no campo, durante o Kops, da Pioneer: com boa silagem ndo se perde dinheiro

= inverno, estaria per-
dendo peso”, salientou
~ele, ao informar que
nas trés temporadas de
confinamento anterio-
res, durando de 70 a 90
dias, cada cabega apre-
sentou um ganho meé-
dio de R$ 50,00 a R$
70,00. “O que estamos
{ provando é que, com
| uma boa silagem de
milho hibrido e uma
balanga, ndao se perde
dinheiro’, finalizou
Kops.

CONVENIO PIONEER / CABANHA AZUL E GUATAMBU
RESUMO DAS PESAGENS - 2 LOTES NOVILHOS BRAFORD

Peso total Reso Consumo | Consumo | Consumo Sanho G:.T;D Conversido
Pesagem Data Periodo N:m:::i:o do lote/kg :‘;:;z de silagem | de ragdo total P:‘:OI::&] kg;sm\?ivo médio por | em mat. al}j:lj:r?:ar
p. vivo kg kg MS B kg/cab/dia/ seca
p. vivo kg/p. vivo viv
' ()
1 01/06/95 0 48 16.734 349 0 0 0 0,00 Entrada
2 12/06/95 11 48 17.556 366 B.758,28 500,00 3.613,55 Sem
3 13/06/95 12 48 16.833 351 0,00 Com
4 10/07/95 39 48 19.598 408 24.705,26 | 4.800,00 | 13.196,58 2.042 42,54 1,52 Sem
5 11/07/95 40 48 18.712 390 1.879 39,15 1,40 7,02 Com

CONVENIO PIONEER / ESTANCIA DA QUINTA
RESUMO DAS PESAGENS - LOTE TERNEIROS SANTA GERTRUDIS

Ganho
Peso Ganho
& Peso total Consumo | Consumo | Consumo peso Conversdo ;
Pesagem Data Periodo Numaro/ce do lotel/kg B de silagem | de ragdo total i oD médio por | em mat. :IB]IJI'I‘I
animais p.vivo kg/cab kg kg MS do lote kg/p. ¢ivo kg/cabldial secs alimentar
¥ p. vivo kg/p. vivo
vivo

1 02/05/95 0 99 19.725 199 0 0 Entrada
2" 17/05/95 15 99 18.076 183 . Com
3 29/05/95 27 99 18.842 190 10.875,00 490,00 4.370,94 Sem
4 30/05/95 28 99 18.079 183 3 0,03 0,00 Com
5 26/06/95 55 99 21.418 216 22.833,58 | 4.302,00 | 12.077,76 2576 26,02 0,93 Sem
6 27/06/95 56 99 20.591 208 2512 25,37 0,91 4,81 Com

Matéria seca do volumoso: 32,20% / Matéria seca do concentrado: 88,61%

CHEGOU A SOLUGAO PARA SEU CONFINAMENTO

DISTRIBUIDORES DE RACAO TRIEL-HT

Al BHANE SRS Ali bai t idez na descarga, economia
A iamos baixo custo, rapidez n g .
PARA CAMINHAO praticidade com tecnologia de ponta @ mecanica resistente
com descarga de até 1.200kg por minuto.

SILO GRANELEIRO P/ CONFINAMENTO
ACIONADO POR TRATOR

Fabricamos nos tamanhos de 02 a 25 a o

toneladas acionados por trator ou caminhao. _ﬂ{l - =
Fabricamos conforme a necessidade do Rt 7T E U

cliente. Possuimos mais de 45 Ass. Técnicas @)} @1‘

em todo o Pals com pegas originais e — _ —

SILO ESTACIONARIO PARA
DEPOSITO

AT TRIEL-HT a maior
i fabricante de silos
graneleiros da
América Latina,
atendendo o setor
avicola, de suinos
e pecuaria.

CONSULTE-NOS.

técnicos treinados na fabrica.

Distrito Industrial - Erechim - RS - Brasil

IND. DE EQUIPAMENTOS RODOVIARIOS LTDA.
Rua Salomao loschpe, 901 - Fone/Fax: (054) 522-1100 - Caixa Postal 129
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SUINOCULTURA

Racao com receita de computador

o longo da historia da Humani-

dade, os avangos tecnoldgicos

dos processos que servem ao ho-
mem sempre aconteceram ap6s o desen-
volvimento de uma nova idéia ou depois
do conhecimento de algum novo meio de
que ele pudesse langar mdo. A Revolu-
¢do Industrial, por exemplo, foi possivel
gragas a introdugdo de conceitos de au-
tomagdo nos processos € ao uso de ma-
quinas a vapor. Na elaboragao de dietas
adequadas ao desenvolvimento dos ani-
mais, a revolugdo esta sendo feita atra-
vés do implemento do computador como
ferramenta capaz de integrar um grande
niimero de conhecimentos adquiridos ao
longo do tempo com o objetivo de ofere-
cer a melhor solugdo para uma determi-
nada condigdo de produgdo.
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Gustavo J. de Lima
Gerson Scheurmann

A informitica entra
no setor como
pega-chave
na definicdo dos
“carddpios”
para o porco

A evolugdo da computagdo, em ter-
mos de equipamentos e programas, tem
possibilitado consider4veis avangos na
formulagdo de dietas para animais, pro-

piciando melhorias na qualidade e vap-
tagens no custo de produgdo destas die-
tas.

Os animais precisam receber nutri.
entes em quantidades e proporgdes ade-
quadas, para que possam desempenhar
eficientemente fungdes como manutep.-
¢do das atividades vitais dos tecidos e
reprodugdo, além de sintese de carne
leite e ovos. ’

Para se formular uma dieta capaz de
proporcionar um desempenho 6timo, é
necessario que sejam conhecidas infor-
magdes sobre:

- Exigéncias em nutrientes dos ani-
mais a que se destina a dieta.

- Composigdo em nutrientes dos di-
versos alimentos que estdo a disposigao
para uso.

Fotos: A Granja



- Disponibilidade bioldgica dos nu-
trientes em cada alimento.

- Presenga de fatores antinutricionais
nos alimentos.

- Custo dos alimentos.

- Consumo diario de ragio.

Apbs o levantamento dessas informa-
¢Oes essenciais, o usuario podera reali-
zar os calculos de uma formula através
do uso de uma simples calculadora ou de
um computador.

A formulagdo de ragdo com o uso de
calculadora € conhecida como formula-
¢do manual e se desenvolve com o uso
de diferentes métodos que utilizam o cél-
culo de equagdes matematicas. Esse mé-
todo apresenta as seguintes caracteristi-
cas:

- E demorado e cansativo.

- Uma vez que os calculos sdo manu-
ais, ha possibilidades de erros.

- Néo permite o calculo do atendimen-
to de varias exigéncias nutricionais ao
mesmo tempo.

- Devido a essa ultima caracteristica,
serd sempre um meétodo aproximado de
atendimento das exigéncias minimas dos
animais.

- Ndo ha possibilidade de fazer estu-
dos e simulagdes rapidas sobre o custo
das dietas e os custos de oportunidade
dos ingredientes.

Com o crescimento explosivo da in-
dustria da informatica, calculos que le-
vavam dia_s, semanas e até meses para
serem realizados, ou mesmo aqueles que
eram 1mpossiveis de serem feitos, pas-
saram a ser executados num abrir e pis-
car de olhos. Na Nutri¢gdo Animal, ter-
mos como _dietas de custo minimo, pro-
gramagdo linear e ndo-linear, anélise es-
tocastica e paramétrica vieram a tona com
grande rapidez, proporcionando uma va-
riedade de opgdes para o aperfeigoamen-
to do célculo das férmulas.

Nos dias de hoje, nio s6 grandes em-
presas do setor de produgio de ragdes, mas
também técnicos e produtores de suinos
podem simular diferentes situacdes e ob-
ter a melhor combinagio de ingredientes,
capaz de gerar uma dieta de alta eficién-
cia biolégica e de baixo custo.

' As caracteristicas da formulacdo de
dietas através do uso da informatica sdo:

- Reduz o custo da dieta, melhorando
sua qualidade.

- Possibilita a selegdo dos ingredien-
tes a serem utilizados com base na rela-
¢do de pregos entre eles, escolhendo
aqueles que sdo mais vantajosos.

- Aumenta a capacidade e velocidade
de trabalho de uma empresa ou de um

Comida no cocho: € preciso
equilibrar as dietas

produtor.

- Reduz a chance da ocorréncia de
erros na formulagdo e permite obter esti-
mativas da composigdo em nutrientes da
dieta com alta precisdo.

- Serve para classificar e arquivar in-
formagdes relacionadas com a elabora-
¢do de dietas, como por exemplo, um
banco de dados sobre a composi¢do dos
ingredientes.

- Permite um controle de entradas e
saidas de estoques de ingredientes.

- Possibilita a formulagdo simultinea
de varias dietas.

- Ajuda a correlacionar as informa-
¢oes processadas.

- Permite estudar varias opgdes antes
de se tomar uma decisdo para a solugdo
de um problema. -

- Imprime férmulas e graficos.

- Simplifica os processos de produ-
¢io, reduzindo os seus custos.

- Facilita a execugdo de um progra-
ma de controle de qualidade dos insumos
e produtos.

Atualmente, existe no mercado uma
variedade de programas para formulagdo
de ragdes, com produtos nacionais de
excelente qualidade. A velocidade e a
capacidade de processamento das infor-
magdes pelo computador, a adequagdo do
programa e a competéncia do nutricio-
nista ou formulador determinardo a dife-
renga em qualidade do produto final. Por
outro lado, as deficiéncias em qualquer
um desses fatores poderd acarretar em
gastos desnecessarios de tempo e prejui-
Z0S econdmicos.

Como o computador formula uma
dieta?-O computador nada mais faz do
que usar calculos matematicos para ob-
ter a melhos combinagdo de matérias-pri-
mas com o objetivo final de se chegar a
uma féormula que possua niveis deseja-
veis de nutrientes a um menor custo pos-
sivel. As dietas sdo formuladas toman-
‘do-se como base o contetido em nutrien-
tes dos ingredientes, o seu custo € o ni-
vel de restrigdo que o formulador estipu-
lou para o seu emprego. A partir dai, o
computador estabelece uma série de
equagdes, cada uma correspondente a um
requerimento especifico para um deter-
minado nutriente, o qual foi designado
pelo formulador. Desta forma, o compu-
tador apresenta uma solugdo otima ou
indica que hé algum conflito de informa-
¢des, impossibilitando que o problema
seja resolvido.

Mesmo chegando-se a uma solugdo
otima, é provavel que os conteudos de
alguns nutrientes apare¢am na formula
em niveis maiores do que os niveis mi-
nimos introduzidos pelo formulador. Isto
acontece devido ao fato do computador
buscar a formula mais barata, conside-
rando a composi¢do em nutrientes dos
ingredientes apresentados como disponi-
veis na fabrica de ragdo. Assim, para que
uma foérmula tenha um menor custo, é
bem provéavel que a mistura final conte-
nha niveis superiores dos nutrientes mais
baratos. Para minimizar essa situagdo, ha
duas solugdes: estipular um total maxi-
mo dos nutrientes (limite superior) ou
aumentar o numero de ingredientes

Ty

A GRANJA - 39



possiveis de serem utilizados, in-
cluindo matérias-primas que forne-
¢am apenas um ou poucos nutrien-
tes.

O método mais simples para res-
tringir a utilizagdo de ingredientes
€ a otimizagdo individual de cada
formula. Os programas que se utili-
zam desse principio, entretanto, tor-
nam-se mMorosos e nio minimizam
totalmente o custo das formulagdes
quando o numero de matérias-pri-
mas € elevado.

Os avangos nos processos ma-
tematicos e o salto evolutivo na ra-
pidez de processamento dos com-
putadores, atualmente disponiveis,
viabilizam a utilizagdo de progra-
mas de otimizagdo multipla. Esses
programas envolvem a formulagdo
simultinea de varios produtos, com
uma tonelagem definida para cada

formula, sujeita aos limites maximos e

minimos da quantidade de um ou mais
ingredientes.

Alguns dos componentes de um pro-
grama de formulagdo de ragdes sdo:

- Matriz de ingredientes — indican-
do quais ingredientes sdo disponiveis

Semenie
peletizada

tambeém e
o chdo da CRA

A partir de agora conte com toda
a qualidade e facilidade das
Sementes Peletizadas CRA.

E mais produgéo e mais
rentabilidade com certeza.

Linha de Sementes Peletizadas CRA:
Alfafa Crioula e Cornichéo e Trevo
Branco e Trevo Vermelho e Trevo
Vesiculoso

Semente & o nosso chiio
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Nio caia em armadilhas

* Compre um software que lhe dé
autonomia. Fuja de contratos compul-
sorios de assisténcia permanente e pro-
messa de novas versoes.

* Ndo compre por impulso. Faga co-
tacdo no mercado.

* De preferéncia, adquira sua ma-
quina na regido onde estd localizado e
certifique-se de que o vendedor tem
condigdes de lhe oferecer assisténcia
técnica imediata no caso do computa-
dor entrar em pane. Depois de infort
matizado o criatorio, a mdquina ndo
pode ficar um dia parada.

* Escolha sempre um software de fa-
cil manuseio, com manual objetivo e de
rapida consulta. Esclarecimento de du-

para uso e os niveis de restrigdes a utili-
zagdo de cada um deles.

- Matriz de nutrientes — apresen-
tando a composigdo em nutrientes de
cada ingrediente.

- Matriz de precos dos ingredien-
tes.

- Relagoes entre nutrientes — apre-
sentando relagdes fixas ou intervalos de
valores de um nutriente em relagio a ou-
tro.

- Prego sombra ou de oportunida-
de — para cada ingrediente que ndo foi
utiliza_do, devido ao seu custo, o compu-
tador indica o prego a partir do qual ele
entraria na férmula, barateando o custo
da mesma.

- Custo das restrigdes — a maioria das
restri¢des impostas pelo formulador acar-
reta em elevagdo do custo da formula,

vidas por telefone também é requisito
Sfundamental para a escolha da empre-
sa que ird atendé-lo.

* Consulte alguns clientes da empre-
sa. Troque informagdoes com eles. Se
possivel, va até um deles e peca demons-
tragaes.

* Fuja de parentes e amigos que aca-
baram de concluir um curso bdsico de
informdtica e acham que podem infor-
matizar sua propriedade.

* Trazer softwares de fora pode ser
um bom negécios para o bolso, mas
ndo funciona no dia-a-dia, porque os
pardmetros adotados em muitos pai-
ses sdo completamente diferentes dos
nossos.

- Andlise paramétrica — demons.
tra quais os efeitos do incremento do cus-
to de uma matéria-prima ou do contefidg
em nutrientes desse ingrediente sobre 5
composi¢do da formula. Essa andlise ¢
muito 1til para projetar os niveis de in-
gredientes novos € a que precos eles sio
atrativos.

E importante ressaltar que o uso do
computador na Nutrigdo Animal é ape-
nas um ingrediente da receita de se me-
lhorar a alimentagdo e torna-la mais eco-
ndmica. E indispensavel que se diga que
a compra de um excelente computador,
com o mais avangado programa de for-
mulagdo, ndo trara nenhum beneficio se
ele ndo for adequadamente utilizado e os
outros processos envolvidos na produgao
animal continuarem a ser conduzidos
com deficiéncias. Fl



esmo com a maior capacidade
industrial instalada de farinhei-
ras e fecularias do Brasil, a re-
gido de Paranavai tem na pecudria exten-
siva sua principal atividade econdémica,
com um rebanho de aproximadamente
1,1 milhdo de cabegas, o segundo do Pa-
rana. H4 cerca de trés anos, os pecuaris-
tas da regido comegaram a utilizar este
potencial industrial para complementar
a alimentagdo de bovinos com uma al-
ternativa de 6timo valor nutritivo e bai-
X0 custo: os residuos industriais e agri-
colas da mandioca. )
Segundo o agronomo Jodo Alvaro da

MANDIOCA

Tem residuos virando carne

Benedito Praxedes Junior

Em Paranavai/PR, os
restos culturais e
industriais da
mandioca se
transformaram numa
6tima opgio de engorda

Silveira, da Emater/PR, um fator impor-
tante na utilizagdo deste material € a pro-
ximidade entre industrias e plantagdes.
Os custos acabam se reduzindo ao trans-
porte, ja que as industrias fornecem gra-

tuitamente o material, resolvendo assim
um problema ambiental. O acumulo da
“casquinha”, no caso das farinheiras, e
da “massa”, no de fecularias, provocam
um forte odor, agravando o problema da
poluigdo na regido.

Silveira explica que o residuo agri-
cola é aquele que sobra na colheita; ou
seja, a parte aérea da mandioca (rama,
talos e folhas). O melhor aproveitamen-
to deste residuo se dd no periodo da sa-
frinha, entre outubro e abril, quando as
folhas estdo mais verdes. Nessa época,
uma silagem feita com o material rende
entre 13% e 18,8% de proteina. Silveira
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destaca que um animal
adulto precisa para sua ma-
nutengdo de 7% de protei-
na diaria na alimentagdo. O
que ultrapassa esta porcen-
tagem se transforma em ga-
nho de peso, no caso de re-
banho de corte, e melhor
produgdo, no rebanho lei-
teiro.

Existem, nesta safra,
mais de 30 mil hectares
plantados com mandioca
na regido, o que facilita a
utilizagdo do residuo agri-
cola em propriedades que
tém esta opgdo de comple-
mentagdo alimentar para o gado. Silvei-
ra lembra que para se fazer uma silagem
de sorgo ou milho, por exemplo, € preci-
so preparar o solo, fazer o plantio, adu-
bar e, quando estiver no ponto, utilizar
uma trituradeira para ensilar. No caso da
mandioca, o produtor conduziu a lavou-
ra para obter a raiz, e o custo se reduz a
triturar o material. Recomenda-se a uti-
lizagdo de silos de superficie, cobertos
por lona pléstica.

Ricos em energia — Ja os residuos
industriais sdo divididos em dois gran-
des volumes. Os de farinheiras sdo cha-
mados de “casquinhas”, material que sai
do processo de limpeza, em que a man-
dioca, depois de lavada, é descascada.
Pequenos pedagos de casca, pontas e pe-
dagos do produto com imperfeigdes po-
dem ser aproveitados para a alimentagio
de bovinos. Rico em energia, esse resi-
duo pode substituir alimentos como o
milho, na proporgdo de quatro quilos de
casquinha para um quilo de grio de mi-
lho. Como para os bovinos a quantidade
recomendada de milho para ragédo é de,
no maximo, trés quilos por animal adul-
to/dia, recomenda-se 12 quilos de cas-
quinha de mandioca por dia. O rebanho
bovino, segundo Silveira, tem uma ca-
pacidade estomacal de 10% de seu peso
vivo, em alimentos volumosos, por dia.
Um animal de 300 quilos, por exemplo,
come 30 quilos de capim. Ultrapassado
o volume de 12 quilos do residuo, o ani-
mal fica com sua capacidade de ingestdo
comprometida, em fungdo da falta de fi-
bras e proteinas. O agronomo afirma que
para balancear a alimentagdo, ja que a
casquinha possui em média apenas 1,7%
de proteina, é recomendada a adigdo de
farelos de oleaginosas (soja, algoddo)
mais uréia, que é rica em nitrogénio.

Mau uso — No caso das fecularias,
o residuo é chamado de massa, bagago

Raspa no cocho: “consumidor” € o
que ndo falia
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Jodo Alvaro, da Emater: pecuarista sé paga o transporte

que sobra da extragdo do amido da man-
dioca. Embora exista em grande quanti-
dade na regido, vem sendo mal-utilizado
pelos pecuaristas. Silveira informa que
os criadores ndo obedecem os critérios
técnicos na utilizagdo do material. Ele
conta que, inicialmente, os pecuaristas
acostumam 0s animais a pequenas quan-
tidades do residuo, o que evita distirbi-
os digestivos. Mas, em seguida, come-
¢am a despejar grandes quantidades do
material nas pastagens e deixam o ani-
mal comer & vontade, sem que haja pre-
ocupagdo de balanceamento, com adig¢do
de proteina.

Silveira afirma que se o
residuo industrial fosse
fornecido no cocho, o seu
potencial poderia ser me-
lhor otimizado. No caso do
gado leiteiro, experiéncias
constataram que, se com-
parados com animais colo-
cados a pasto, a produgio
de leite tem aumento de
20%.

Custos — Por serem
materiais ricos em 4gua,
em torno de 60% a 75%, a
questdo do transporte tem
grande importincia. Silvei-
ra afirma que a utilizagio
do residuo industrial na alimentagio do
gado so € vidvel economicamente se a
distincia entre a propriedade e a fibrica
ndo ultrapassar 15 quildmetros. Neste
caso, o pecuarista pode utilizar um trator
nesta tarefa, reduzindo ainda mais os cus-
tos.

Para otimizar mais ainda a utilizagio
do residuo, o pecuarista deve fazer uma
comparagdo com o pre¢o do milho. Os
custos com os residuos de mandioca nio
podem ultrapassar os 70% do valor do
milho, que tem como vantagem, além do
valor nutritivo, o fato de ser seco e de
facil estocagem.




Crise ameaca as
farinheiras

A crise da mandiocultura é a res-
ponsavel pelo fechamento, atual-
mente, de 70% das farinheiras da re-
gido de Paranavai. Segundo o Depar-
tamento de Economia Rural (Deral),
da Secretaria Estadual da Agricultu-
ra, existem 121 farinheiras e 11 fecu-
larias na regido. A safra de mandioca
deste ano deveria chegar a 560 tone-
ladas. Com a crise, muitos mandiocul-
tores estdo preferindo deixar a mandi-
oca na terra.

A regido tem plantados 30 mil hec-
tares de mandiocais. Pelo menos 40%
deste total deverd continuar na terra.
Desanimados, os produtores reclamam
da defasagem de quase 100% entre os
custos de produgdo e os pregos de mer-
cado. Produzir uma tonelada da raiz
custa, segundo avalia¢do do Deral, em
torno de R$ 50,00, enquanto o produ-
to ndo alcanga mais que R$ 26,00 no
mercado.

Segundo o presidente da Associa-
¢do dos Produtores de Mandioca do
Noroeste (Aproman), Gabriel Back, o
preco minimo do produto ndo é rea-
Justado desde maio passado. A invia-
bilidade da cultura comegou a se acen-
tuar no inicio do Plano Real. Entre ju-
lho e setembro de 94, s6 o custo da
mado-de-obra subiu quase 300%. Na
época, a didaria na lavoura passou de

pouco mais de R$ 2,00 para R 8,00. Os
gastos com mdo-de-obra, alids, represen-
tam cerca de 80% dos custos de produ-
¢do.

A corregdo pela TR (Taxa Referenci-
al) dos empréstimos contraidos nos ban-
cos para custeio da safra é outro dos
itens apontados como causadores da cri-
se do setor. Segundo Back, enquanto as
dividas se avolumam nos bancos, nem o
prego minimo esta sendo respeitado. O
prego da saca de farinha de mandioca,
que deveria ser de R$ 8,68, ndo alcanga
mais que R$ 6,00. Mesmo que o prego

minimo fosse respeitado o problema ndo
seria resolvido, ja que o custo de pro-
dugdo chega a R$ 10,00.

Segundo a Aproman, cerca de 240
mil toneladas de mandioca deverdo se
perder na terra. O setor s6 ndo parou
porque alguns produtores fizeram o
plantio com recursos proprios.

Outro aspecto importante é que o se-
tor responde pela oferta de 15 mil em-
pregos. Com a colheita suspensa e in-
dustrias desativadas, uma parcela sig-
nificativa desta mao-de-obra esta de-
sempregada. Fi

O Calcario Mudador & um comretivo de

solos com granulometria fina,

recomendado para plantio direto,
qualidade comprovada, rapidez no
carregamento e com a garantia de:
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Ca0O+Mgo........ 46% min.
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Todo o
cuidado e
pouco com
a tiririca
Parece brincadeira,
mas uma plantinha
deste tamanho

esconde prejuizos
imensos

Reinaldo Forster

tiririca (Cyperus rotundus) é uma
A invasora a qual se atribui a ca-

racteristica de planta daninha
devido ao longo tempo em que perma-
nece no solo. Uma vez que tenha infes-
tado uma 4area, sua capacidade de alas-
trar-se é muito efetiva. Esta planta é en-
contrada infestando area de uso agrico-
la, bem como gramados e jardins. Ocor-
re também em 4reas imidas, sobreviven-
do nestas, mesmo com praticas agrico-
las normalmente utilizadas. Depois de
implantada, torna-se de dificil erradica-
¢do, mesmo utilizando-se praticas agri-
colas, como o correto manejo dos solos
cultivados. Ndo h4, portanto, manejo
adequado que possa conter sua multi-
plicagdo.

O que existe sdo préticas culturais
que podem coibir sua multiplicagdo e
possivel reinfestagao.

A tiririca pode se multiplicar através
de um tinico tubérculo, ou “batatinha”,
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INVASORAS

oS L

transportada em mudas de torrdo, hoje
felizmente proibidas para fins agricolas,
ou pela agdo das maquinas agricolas.
Estes equipamentos, como arados e gra-
des de tragdo para tratores, fracionam
seus tubérculos, arrastando as fragdes
para pontos mais distantes ao longo do
seu percurso. Os pedagos abandonados
formam novos focos de infestagdo e
conseqiiente multiplicagdo. Este € um
dado, dentro das praticas culturais men-
cionadas, que o agricultor deve saber
sobre a tiririca, a fim de reduzir seus
danos.

Outro disseminador da planta, tam-
bém nio menos importante, é o esterco
coletado ou preparado em locais ja in-
festados. Em sua transferéncia para a
cultura pode haver uma “oculta” disse-
minagdo das “batatinhas” de tiririca.

As “batatinhas” estdo, em geral, inter-
ligadas pelos rizomas (extensdes que par-
tem de um bulbo) e em sua extremidade
desenvolvem novo bulbo. O corte ou sec-
¢do destes rizomas d4 inicio 4 uma nova
planta, principalmente quando se encon-
tram em condigdes ideais de umidade,
suficiente para formagéo de torrdes. O

Antdnio Sanches



agricultor deve, portan-
to, ficar atento as infes-
tagdes por tiririca, pois
esta planta compete em
grau muito mais eleva-
do com a cultura prin-
cipal, em termos de nu- [}
trientes, do que outras
invasoras. Seria reco-
mendavel observar o
primeiro foco de infes-
tagdo e que se circuns- ‘
crevesse este foco. As- N
sim, sua eliminagio
serd menos onerosa,
ndo permitindo a inva-
sora alastrar-se por
toda a area de plantio. 5
A primeira medida

apos circunscrever o foco, caso haja uma
infestagdo alta, sera proibir que as maqui-
nas revolvam o solo nesta reboleira inici-
al. A erradicagdo, caso tenha havido uma
infestagdo danosa, é feita através de ope-
ragdo manual, com uso de enxaddo, ar-
rancando-se as “‘batatinhas”, afastando-as
do local de plantio, colocando-as ao sol e,
se possivel, queimando-as. Quanto a uti-
lizagdo de herbicidas, apesar de generali-
zada tolerdncia da tiririca a este tipo de

Na cana, & um terror

riginaria da fndia, encontrada em
mais de 100 paises, a tiririca ja
foi catalogada como erva invasora de
55 lavouras comerciais, incluindo mi-

controle, 0 mesmo pode ser compensador,
para evitar um posterior alastramento das
fragdes de “batatinha”. Evidentemente, o

Décio Godoy

lho, feijdo, soja, hortalicas etc. Mas é
na cultura da cana-de-agucar; no entan-
to, que os prejuizos sdo mais visiveis,
uma vez que este cultivo tem um alto
grau de acompanhamento e se utiliza
de adubacdo intensiva, ideal para a
propagagdo da invasora. Se a produ-
¢do de um canavial for de 60 toneladas
por hectare, por exemplo, o produtor
deixa de colher 18 toneladas por hec-
tare; ou seja: 30% de perdas, que é a
média no Pais. Aplicando-se este cal-
culo nos cerca de 1 milhdo de hectares
infestados atualmente — dos 4,2 mi-
lhées de hectares que abrigam esta
cultura no Brasil—, chega-se ao fantds-
tico volume de 18 milhées de toneladas
de cana perdidas, anualmente. Indo
mais além, pode-se projetar o seguinte
cdlculo, para avaliar a magnitude das
perdas economicas: 18 milhées de to-
neladas multiplicados por R8 12,7 (pre-
¢o médio estimado por tonelada nesta
safra). O resultado é assustador: pre-
Jjuizo de R$ 2,2 milhdes.

solo na area da reboleira inicial podera
permanecer improprio para o plantio, no
tempo da efetividade do herbicida. Fa
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ENTRESSAFRA
TEM PREGO
LIMITADO

o mercado de boi gordo tentou, nos

ultimo meses, delinear uma mar-
gem de precos para esta entressafra. Os
indicativos para esta entressafra estdo
mais para a estabilidade ou leve alta, do
que necessariamente de pregos proximos
aos constatados em 1994. A previsdo para
o confinamento supera a casa de 1 mi-
lhdo de cabegas, contra 800 mil cabegas
em 1994,

Além disso, ndo existem grandes con-
tratos de exportagdo para serem atendi-
dos neste segundo semestre, a exemplo
de 1994, quando as exportagdes estive-
ram em um ritmo elevado. A demanda ji
se mostra equilibrada, e s6 muda com a
ocorréncia de fatos novos, que alterem
rapidamente o poder de compra da po-
pulagéo, com a finalidade de satisfazer
precos em alta.
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No ano passado, o Plano Real trou-
xe uma transferéncia de renda que pro-
porcionou um su-
porte para o mer-
cado na entressa-
fra. Além de todas
estas diferencia-

SAFRA 96
PODERA SER

ANTECIPADA

A o contrario de 94, o clima no pe-
riodo de safra foi extremamente
favoravel. Praticamente ndo ocorreram
geadas nas regides Sudeste e Centro-Oes-
te, mantendo as pastagens em condigdes
favordveis. Apenas a estiagem chegou a
promover alguma depreciagdo nas con-
digdes das pastagens. Desta forma, caso
o clima permanega favoravel, com chu-
vas normais em setembro e outubro, po-
derd se concretizar uma oferta de gado
com peso acima do normal para o inicio
da safra 96, em dezembro.

A antecipa¢do da entrada da safra 96
de boi gordo devera resultar em perio-
dos curtos de alta durante os meses de
setembro e outubro. Esses momentos se-
rdo seguidos por uma forte pressio ven-
dedora. Os tnicos fatores positivos para
a alta do boi gordo na entressafra estio

PRODUGAO MUNDIAL DE CARNES

DE AVES - 1993 A 1995

(Em mil toneladas)

¢oes, € importante [ 1993 1994  1995(*) Variagdo
frisar que o clima 1) (2) 1/2 %
neste segundo se-
mests oto poie (RS ELRN R T
- Cana " ’ ' 1)
ser aguardado nas | - SEACC” 10900  1100,0 11400 36
mesmas condigdes | _ ggiados Unidos  12396,0  13311,3  14100,1 5.9
do ano passado; ou | América do Sul/Central 48120 51 28’3 523; .g ar
i fi - Argentina 630, i / i
Seda. TN o Brast 3211,0 3468,0  3875,0 1,7
seca que perdurou
dye p - Colbmbia 497,0 5340 5630 5.4
até o més de no- | S 474,0 496,0 508,0 24
vembro em algu- | cgg 7057,0 72220  7286,0 0,9
mas regides. Estes - Franga 13;?.8 18_‘%2.8 : 3(15 g,g -0,5
2o i iai - Italia ; : ; 0,5
sdo diferenciais, {ilFt T 12440 12800  1290.0 0.8
importantés no | "o ¢ 2877,0 29490  3018.0 2.3
momento de defi- | | ogte Europeu 767,0 830,0 855,0 3,0
nicdo de preg¢os | Russia/Ucrania 1698,0 1600,0 1580,0 1,3
b ki Oriente Médio 893,0 925,0 959,0 3,7
ressa- riente ) ) ' )
Itgaraoes;a fs’::o dos. | Africa 10160 10650 10550 -0,9
ra. Ureg - Asia 8822,0 9697,0  10551,0 8,8
teanode 1995€de | "~ ~hina 5736,0  6600,0  7400,0 12,1
que o segundo se- | . japao 1368,0 13200  1330,0 0.8
mestre tende a | - Tailandia 685,0 720,0 745,0 3,5
- Outros 1033,0 1057,0  1076,0 1,8
algrr:s‘:’i"tar do tal. | Oceania 4670 4960 5150 3,8
oferta de gado tal- | i '\indial 39759,0  42102,0  44449,0 56
vez melhor do que
a .con.statada NO | Fonte: USDA, Safras & Mercado - (*) Previsdo
primeiro semestre,




concentrados nos custos
de confinamento e na mai- —
or dificuldade de impor-
tagdo de carne do Merco-
sul neste ano. O confina-
dor, na grande maioria,
comprou um boi magro

Discriminagdo

- EUA - PRODUGAO DE CARNES - 1994/1996

(Em mil'toneladas)

-

1994 1995(*)
Anual I I

1995" 19967
i IV Anual Anual

para confinamento nesta

entressafra 95, na faixa de
R$ 22/23,00 por arroba;

\ Carne suina

Carne bovina
Carne de aves  13311,3 3388,37 3517,64 3608,36 3585,68 14100,06 14916,54

11012,4 2665,79 2866,73 2971,06 2823,64 11327,22 11680,12 1

8009,6 2035,74 1995,83 2007,17 2143,25 8181,98 8346,18 i

ou seja, praticamente o
preco do boi gordo em

Fonte: USDA, Safras & Mercado / (") Produgéo timestral / (1) Preliminar / (2) Projegdo

abril/maio. Com os custos

de confinamento e uma

certa margem de lucro, este boi confina-
do teria dificuldades de ser negociado
abaixo de R$ 27/28,00 em setembro/ou-
tubro sem que o pecuarista apresentasse
prejuizo na operagdo.

A concorréncia do produto importa-
do também ja ndo exerce a mesma pres-
sdo vivida em 1994. Uma tonelada de
picanha custa hoje US$ 7.500 na Argen-
tina, e os quartos traseiro e dianteiro es-
tdo na faixa de US$ 900 e 1.300/t, res-
pectivamente. Com corregdo cambial e
custos de transporte, esta carne passa a
manter pregos equilibrados ao mercado
nacional.

Desta forma, ndo seria pelo lado im-
portador a maior pressdo sobre o merca-
do nacional. O mercado deve ficar de
olho em alguns aspectos, como a prova-
vel alta do boi uruguaio devido a maior
importagdo dos Estados Unidos e uma
oferta maior de gado paraguaio via Mato
Grosso do Sul. Estes fatores poderiam al-
terar um pouco o quadro do mercado na-
cional.

MARGEM CURTA

PARA 0
CONFINADOR

0 confinador tende a ter um espa-
¢o curto para definigdo de pre-
¢os neste ano. O ocorrido no mercado
na virada de més entre julho e agosto
deixou claro que o pecuarista busca uma
meta de pregos e tentara forgar o merca-
do para este nivel. Contudo, tende a ven-
der rapidamente, aproveitando os mo-
mentos de pico. Possivelmente ndo sera

VENDAS PRESSIONAM MERCADO
EM AGOSTO

0 mercado de boi gordo registrou
um leve recuo de pregos em agos-

to. A liquidagdo de plantéis ainda de sa-
fra e uma pressdo para a compra de
insumos para o plantio da safra 95/96
de grios revelaram um interesse maior
de venda do pecuarista no momento de
pico dos pregos e escalas extremamen-
te curtas. A situagdo constatada na vi-
rada de més entre julho e agosto podera
dar a tonica do mercado no médio pra-
Z0; ou seja, no momento em que os pre-
¢os atingirem determinado patamar ha-
vera uma pressdo satisfatéria de venda,
levando o mercado a retragdo. Neste
ponto, o pecuarista deverd manter-se
bem-informado da situagdo cotidiana do
mercado, ja que o volume de vendedo-
res neste ano é bem maior, tornando-se
mais dificil a sustentagdo de pregos al-
tos na entressafra.

A maior oferta de carne de frango e
de carne suina também sao pontos ne-
gativos na entressafra. Enquanto 1sso, a

uma entressafra de alta continua, mas de
picos de pregos. No inicio de agosto, o
mercado chegou a praticar R$ 26,50 em
S#o Paulo, com pagamento em 25 dias. As
escalas estiveram muito curtas, em varios
casos chegando a ficar totalmente incom-
pletas por alguns dias. A forte oferta de
carne de frango no mercado, a possibilida-
de de desvio do consumo para a camne bran-
ca e o risco de perda do momento de pico
da demanda levaram o pecuarista a procu-
rar uma realizagdo de lucro.

economia mostra-se fugindo ao equili-
brio do governo, tanto no que diz res-
peito & politica monetaria e cambial
como as modestas reformas propostas,
particularmente na area tributaria.

A primeira quinzena de agosto foi
marcada pelas dificuldades encontradas
pelo governo para a sustenta¢do do ni-
vel de atividade econdmica, com juros
mais baixos, afrouxamento do crédito,
corregdo cambial e inflagdo baixa. A 1n-
flagdo saltou para a casa dos 4% em ju-
lho, sinalizando performance ndo dis-
tante disso em agosto e ao longo deste
segundo semestre.

O governo encontra-se em um im-
passe de politica econémica de dificil
solugdo. A permissdo de elevagdo dos
indices inflacionarios no curto e médio
prazos, com manutengio da atividade
econdmica, ou um aprofundamento do
processo recessivo, com medidas mais
agressivas no crédito e nas taxas de ju-
ros?

Fonte: Safras & Mercado

O setor atacadista ndo conseguiu
acompanhar o ritmo de alta para o boi
gordo e, no momento em que oS varejis-
tas iniciaram procedimentos de maior
volume de compras de carne de frango,
o mercado veio abaixo. Um mercado de
boi que estava com volume de ofertas
muito baixo, de repente, fechou escalas
rapidamente e tornou-se ofertado. Os
pregos cairam de R$ 26,00 em Sdo Pau-
lo para R$ 25,00 com pagamento em 25
dias.
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FEIJAO

SAFRA DAS AGUAS
DEVE SOFRER
REDUGAO DA AREA
PLANTADA

s nimeros ainda ndo sdo definiti-

vos, mas as avaliagdes sdo una-
nimes. Este ano, deve haver uma redu-
¢do da area plantada pelo feijdo da safra
das aguas.

Enquanto a Conab paulista estima uma
diminui¢cdo de 5 a 8%, o Departamento
de Economia Rural do Paran4 (Deral) cal-
cula perdas de, no maximo, 5% na area
de plantio de feijdo do maior estado pro-
dutor.

Em 94, no estado de Sdo Paulo, a pri-
meira safra ocupou aproximadamente 60
mil hectares. J4 no Paran4, a area ocupa-
da totalizou 535 mil hectares.

As estimativas oficiais, no entanto,
ndo condizem com as proje¢des das coo-
perativas. Agricultores da regido de Ivai-
pord, na regido central do Parana, prevé-

em uma queda minima de 10% da area
destinada ao plantio do grdo. A descapi-
talizagdo dos produtores somada as difi-
culdades de crédito e aos pregos pratica-
dos na praga paulista — principal centro
de comercializagdo — estdo desestimu-
lando esta cultura.

Segundo Sandra Hetzel, técnica da
Conab-SP, as proje¢des de intengdo de
plantio sé serdo concretas quando o go-
Verno anunciar os novos pregos minimos.
A opinido € compartilhada pelo diretor do
Deral, Norberto Ortigara. “Se diminuir o
preco minimo, a drea cai , afirma o dire-
tor.

Também é consenso entre o setor que
este ano o clima esta favoravel para plan-
tio da proxima safra. No ano passado, uma
forte seca provocou o atraso na planta-
¢do e uma disparada das cotagdes a par-
tir de setembro, que chegaram a atingir
R$ 70,00. Atualmente, a saca esta sendo
comercializada entre R$ 28,00 e R$ 30,00.

Luis Carlos Miranda, do Instituto de
Economia Agricola, de Sdo Paulo, acre-
dita que o feijao colhido da safra das dguas
serd de melhor qualidade. Ele argumen-
ta que terdo condigdes de plantar somen-
te aqueles produtores que dispdem de ca-
pital e, sobretudo, de tecnologia. “Quem
produz pouco a um alto custo tera dificul-
dades de se manter no mercado”, destaca
Miranda.

SOJA A
LR

oF )

EOD

PRODUTOR
DESCAPITALIZADO DEVE
PLANTAR MENOS

§ expectativa preliminares apon-
tam uma redugdo de drea cultiva-
da com soja na temporada 95/96. A des-
capitalizagdo dos produtores deve atin-
gir principalmente o Centro-Oeste do
Brasil. A comercializagdo na em 94/95
foi feita de forma lenta e com pregos pou-
co‘gstimulantes, arrefecendo o 4nimo dos
sojicultores. O governo, por sua vez, ja
sinalizou ndo ter interesse nenhum em es-
timular a produgio primaria, e os recur-
sos deverdo ser escassos. Dentro desta
politica do governo, a soja foi prejudica-
da também com sua exclusdo da politica
de empréstimos oficiais. Os analistas
apontam uma redugio de drea de 5 a 10%
para a safra 95/96. Além disso, também
¢ esperada redugdo no uso de tecnologia
sobre as lavouras, ameagando o potenci-
al de produtividade, apo6s quatro anos de
recordes consecutivos.
Se ndo vai plantar mais, com certeza
o sojicultor brasileiro podera contar com

PRODUGAO AGRICOLA BRASILEIRA DE FEIJAO

AREA PRODUGAO PRODUTIVIDADE

(em mil toneladas) (em kg/ha)
91/92  92/93 93/94  94/95 91/92  92/93  93/94  94/95 91/92  92/93  93/94  94/95
Sul 993,10 949,80 93530 984,80 | Sul 858,70 733,30 797,00 674,00 | Sul 864,67 772,06 852,13 684,40
PR 540,50 508,10 523,30 539,00 PR 410,80 386,20 41340 29640 | PR 760,04 760,09 789,99 549,91
sC 270,10 264,70 25500 265,20 scC 283,60 22500 242,30 224,10 | SC 1.049,98 850,02 950,20 845,02
RS 182,50 177,00 157,00 180,60 RS 164,30 122,10 141,30 153,50 | RS 900,27 689,83 900,00 849,94
Sudeste 417,10 380,65 388,00 35570 | Sudeste 174,50 286,90 23550 192,90 | Sudeste 418,36 753,71 606,96 542,31
MG 266,00 252,70 252,70 252,70 MG 58,50 149,10 128,90 116,20 | MG 219,92 590,03 510,09 459,83
ES 32,50 27,60 28,70 25,00 ES 20,30 20,10 21,50 1530 | ES 624,62 72826 749,13 612,00
RJ 5,00 4,95 5,50 5,20 RJ 3,10 3,20 3,90 310 | RJ 620,00 646,46 709,09 496,15
SP 118,60 9540 101,10 72,80 SP 92,60 11450 81,20 5820 | SP 815,14 1.200,21 803,17 799,45
C. Oeste 26,20 21,10 26,10 23,90 | C.Oeste 13,50 11,70 15,10 12,80 | C. Oeste 51527 554,50 578,54 535,56
MT 4,20 4,20 10,90 9,90 MT 1,50 1,50 4,10 350 | MT 357,14 357,14 376,15 353,54
MS 5,30 3,80 2,20 2,20 MS 3,20 2,30 1,30 1,30 | MS 603,77 60526 590,91 590,91
GO 14,00 11,90 11,20 10,50 GO 6,70 6,50 7,50 630 | GO 478,67 546,22 669,64 600,00
DF 2,70 1,20 1,80 1,30 DF 2,10 1,40 2,20 1,70 | DF 777,78 1.166,67 1.222,22 1.307,69
TO 2,40 2,40 2,90 2,90 TO 0,80 0,80 0,90 0,90 | TO 333,33 333,33 310,34 310,34
BA/Sul 510,00 520,00 469,00 262,60 BA/Sul 244,80 197,60 103,20 5990 | BA/Sul . 480,00 380,00 220,04 228,10
Centro Sul 1.436,40 1.351,55 1.349,40 1.364,40 | Centro Sul 1.046,70 1.031,90 1.047,60 879,70 | Centro Sul 728,70 763,49 776,35 644,75
BRASIL  1.948,80 1.873,95 1.821,30 1.629,90 | BRASIL  1.292,30 1.230,30 1.151,70 940,50 | BRASIL 663,13 656,53 63235 577,03

48 - SETEMBRO 1995



\: - SOJA BRASIL -
ITUAGAO DOS ESTOQUES - SAFRA 94/95 /
e (Volumes em mil toneladas)
Safra Volume Saldo em EGFS em Saldo
Estados estimada negociado EGF 8/Ago renegociagdo disponivel
(a) (b) (c) (30%) (d) (a-b-c+d)

RS 6090,0 4260,0 618,9 185,7 1396,8
PR 5650,0 4465,0 710,0 213,0 688,0
MT 5020,0 4270,0 419,7 125,9 456,2
MS 2170,0 1758,0 410,2 1231 124,9
GO 2250,0 1800,0 458,5 137,6 1291
SP 1240,0 1065,0 146,7 44,0 72,3
MG 1200,0 960,0 97,4 29,2 171,8
BA 950,0 855,0 72,3 21,7 44,4
SC 430,0 280,0 19,4 58 136,4
OUTROS 336.0 221,0 28,3 8,5 95,2
BRASIL 25336,0 19934,0 29814 894,5 3315,1

Obs.: (a) Estimativa Safras & Mercado / (b) Estimativa Safras. Comprometimento dos produtores no
mercado, excluindo apenas soja a fixar nas cooperativas / (c) Elaborado pela Secratana de Politica
Agricola / (d) Estimativa Safras. Dlvida prormogada para 1996 e 1997 (30% sobre (c)).

bons pregos. Com o quadro de provavel
aperto de oferta no Hemisfério Norte,
uma redugdo de plantio na América do
Sul s6 ira colocar mais combustivel nes-
sa provavel melhor tendéncia de pregos
para a proxima temporada, tanto em ter-
mos externos como no mercado domés-
tico. Os Estados Unidos ndo deverio re-
petir a safra recorde de 94, e a China apre-
senta-se como o grande mercado com-
prador na temporada 95/96.

ALGODAO

\
|
f
\
\

AREA PLANTADA
DEVE SER MAIOR EM
95/96

Incentivados pelos pregos da tempo-
rada 94/95, os produtores de algoddo
do Brasil deverdo plantar mais na safra
de verdo. Mesmo abaixo das expectativas
mais otimistas, que trabalhavam com ni-
veis de até RS 7,00 por arroba, os pregos
em 94/95 estiveram quase sempre acima
do minimo estipulado pelo Plano Safra do
governo. Somente quando a comerciali-
zagdo do algoddo em carogo reduziu-se a
menos de 10% da safra colhida, as cota-
¢Oes cairam para patamares inferiores ao
pre¢o minimo. Ha trés temporadas, os co-
tonicultores nacionais incrementaram o
plantio. A quebra na safra de alguns im-
portantes paises produtores, principalmen-
te da Asia, fizeram com que as cotagdes

internacionais atingis-
sem 0s maiores niveis
historicos. Nos Esta-
dos Unidos, por exem-
plo, a libra-peso do al-
goddo em pluma ultra-
passou US$ 1,00 pela
primeira vez desde a
Guerra Civil.

A perspectiva de
que a concorréncia ex-
terna diminuisse, ja
que o Brasil ndo € mais
auto-suficiente no al-
godao, animou 0s pro-
duteres. No entanto, a
projegdo dos agriculto-
res nao se confirmou
por inteiro. As indus-
trias continuaram se
abastecendo do produ-

to importado, principalmente em fungdo
dos longos prazos para pagamento. Mes-
mo assim, quem apostou no algodao con-
tou com uma boa capitalizagdo, suficien-
te para as estimativas iniciais sinalizarem
um incremento de 10% na 4rea a ser cul-
tivada em 95/96. Esse crescimento s6 ndo
sera maior devido a crise do setor téxtil.
Com um inverno niio muito rigoroso, as
vendas cairam, prejudicando a comercia-
lizagdo dos ultimos estoques de algodao
: nas cooperativas.

»

i

CAFE

PRECOS EM LINHA
ASCENDENTE

perspectiva para os cafeicultores

€ boa. O mercado, cujos pregos
andavam registrando fortes oscilagdes,
comega a entrar em uma linha ascenden-
te e deve seguir assim. O suporte vem de
diversos fatores: estoques internacionais
entre 600 e 800 mil sacas em julho, re-
dugdo no volume recebido pelas coope-
rativas brasileiras (a queda em julho foi
de 53% em relagdo ao mesmo periodo
do ano passado) e limitagdo das exporta-
¢oes mundiais em 15 milhdes de sacas
por trimestre.

Em julho, as exportagdes brasileiras
totalizaram 941.068 sacas, volume 26%
inferior a junho, quando os embarques
totalizaram 1,2 milhdo. Em julho de
1994, as exportagdes foram de 1,08 mi-
lhdo de sacas.

“E impossivel que o mercado ndo re-
aja a esses fatores”, afirma Manoel Ber-
tone, vice-presidente do Conselho Naci-
onal do Café, entidade representativa da
produgdo. Trader paulista também vé
uma tendéncia altista para o mercado,
mas destaca que, primeiramente, € pre-
ciso romper a resisténcia (nivel onde se
verifica grande realizagdo de compras e
bom volume de fixagdo de origem) de
US$ 147,50/148,00.

Na semana entre 4 e 11 de agosto, os
cafés finos foram negociados numa meé-
dia entre R$ 140,00 e R$ 142,00 a saca
no mercado interno.
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A p6s o més de julho, marcado por
um tom altista, o mercado brasi-
leiro de milho entrou em agosto sob o peso
de fatores negativos. A entrada da safri-
nha, com tempo seco favoravel a colhei-
ta, e um maior estoque das industrias vém
trazendo impacto baixista para as cotagdes
do produto. Além disto, o produtor, espe-
cialmente o pequeno e médio, que tem de
comegar a comprar insumos para o plan-
tio da proxima safra e pagar dividas, fica
obrigado a entregar o milho por pregos
baixos, além de ofertar e pressionar ainda
mais o mercado. A safrinha atinge bons
niveis de produtividade — produgdo es-
perada de 2,49 milhdes de toneladas — e
o padrdo de qualidade também tende a ser
mais elevado neste ano. No entanto, a co-
lheita e comercializagdo devem ser réapi-

MERCADO ATENTO AOS LEILOES DO GOVERNO

das, com grandes consumidores absorven-
do o maximo de ofertas possivel, dando
suporte ao mercado.

Segundo analistas de Safras & Merca-
do, a atengdo e as oscilagdes nas cotagdes
se voltardo agora essencialmente para os
leiles de milho em Empréstimo do Go-
verno Federal (EGF), que somam 9 milhGes
de toneladas. A definigdo do governo de
realizar suas vendas semanalmente, suas
condigdes e volume ofertado apontardo as
tendéncias do mercado. Se os leilGes ven-
derem o milho estocado por pregos baixos
e em poucos volumes, com o mercado ab-
sorvendo bem o produto, as cotagoes po-
dem subir. A queda no prego minimo do
milho, anunciado pelo governo, de R$ 6,32
por saca para R$ 6,00, so deve interferir no
mercado no proximo ano.

Estados Area (ha) Produgéo (t) Produtividade (kg/ha) Variagéo|

92/93 93/94(2) 94/95(3) 92/93 93/94 94/95 92/93 93/94 94/95 %
PR 460000 570000 480000 943000 712500 950400 2050 1250 1980 -15,8
SP 282000 355000 425000 592200 692250 956250 2100 1950 2250 19,7
MS 115200 116000 113000 177869 104400 203400 1544 900 1800 -2,6
GO 47300 58000 88000 62436 115050 206800 1320 1950 2350 49,2
MT 81600 97000 98000 121176 140650 171500 1485 1450 1750 1,0
Brasil 986100 1197000 1204000 1896681 1764850 2488350 1923 1474 2067 0,6
Fonte: SAFRAS e Mercado, IBGE, Emater, Cooperativas, Produtores e Industrias.

SUINOS S

TENDENCIA E DE
ESTABILIDADE PARA 0S
PROXIMOS 60 DIAS

A boa oferta aliada & manutengao
dos niveis de consumo deve ga-
rantir pregos estaveis para o suino nos
proximos 60 dias. Em Santa Catarina,
fontes do Instituto de Planejamento Agri-
cola-CEPA indicam abates mensais su-
periores a 12% para o estado, com esti-
mativas de que no Rio Grande do Sul e
no Parand esses abates estejam em 8% e
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10% acima da média mensal, respecti-
vamente. J4 a produgdo nacional € esti-
mada em 1,4 milhdo de toneladas, volu-
me que, se, confirmado ficard 10% aci-
ma do ano anterior. “A produgdo esta
sendo estimulada e uma reversao dos atu-
ais niveis de pregos fica condicionada a
tendéncia de leve desaquecimento em
outubro, quando ha uma natural retragdo
no consumo de carne”’, comenta Juran-
dir Machado, coordenador do CEPA.
Destaca, no entanto, que ja a partir de se-
tembro os pregos entram em recuperagio
com o inicio da reposigdo de estoques.
O quilo do suino vivo iniciou agosto
co_mercializado a R$ 0,73, ligeiramente
acima dos patamares de R$ 0,65/0,68 de
média historica de anos anteriores, “O
atual patamar cobre custos de produgio

e atende as cooperativas do sul do Pais
que estdo forgando para segurar os pre-
¢os nesses niveis”, comenta a fonte do
CEPA. Em julho, o quilo do suino vivo
foi negociado a R$ 0,73 de méaxima.

EXPECTATIVA
COM LEILOES DO
GOVERNO

A entrada do governo no mercado,
com oferta de 115 mil toneladas
de arroz casca na segunda quinzena de
agosto, mantém as indistrias bem mais
cautelosas no que se refere as compras
do produto. No sul do Pais, indtstrias que
detém grande parte desses estoques vém
solicitando uma oferta de forma lenta
como garantia de que havera produto
para compra durante toda a entressafra.
Também solicitam prazo para pagamen-
to do produto, com proposta de adequa-
¢do ao periodo de 20 a 30 dias pratica-
dos hoje pelo mercado. O governo, por
sua vez, estuda abertura de uma linha de



financiamento em até 30 dias mediante
caugao de duplicatas, com possibilidade
de abrir essa linha de financiamento a

operagdes de vendas de EGF com Pré-
mio de Liquidago. SAFRA 1995 1994 1993
O mercado também concentra expec- ANO COMERCIAL % 95/96 94/95 93/94
. i ; : b
tativa na revisdo da obrigatoriedade de an (=) (®)
pagamento a vista das importagdes de Estoque In. (1/Ago) 6 2093,0 2220,8 2161,8
arroz dos paises do Mercosul. A indefi- Produgio -16 1833,9 2172,2 22243
ni¢do sobre o assunto faz com que des- Importagéo (*) 8 6500,0 6000,0 53734
de o inicio de agosto o interesse de ven- - g&ma TO‘E:' S g 1gg§grg 1gggg-g g;gg?
da e de compra . onsumo Industrial (* : ¢ :
ara o Brasilpse g?il? r'rso ze dgssg:tg (:];‘E'tt'lsflf Semenies : 300,0 300.0 26910
P fedpzlsse SEntlEStly - Demanda Total 0 8300,0 8300,0 7538,7
mente. . ! Est. Final (31/Jul) 2 2126,9 2093,0 ' 22208
A recuperagdo das safras dos paises
do Mercosul, no entanto, permitiu uma Obs: (a) Projegdo, SAFRAS. (b) Estimativa SAFRAS & Mercado - Fonte: SAFRAS & Mercade/CONAB
P

expressiva retomada das importagdes
pelo Brasil, com registro de que somen-
te pelas fronteiras do Rio Grande do Sul
houve ingresso de 203.564 toneladas de
arroz nos quatro primeiros meses do ano
comercial 95/96. Em igual periodo do
ano passado as importagdes totalizavam
104.771 toneladas. O volume deste ano
também supera as 188.743 toneladas re-
gistradas nos quatro primeiros meses
comerciais de 93, figurando como um dos
fatores de depressdo dos pregos internos
por ocasido da colheita.

OFERTA E DEMANDA DE TRIGO - BRASIL

(em mil toneladas)

TRIGO

MENOR OFERTA MUNDIAL FAVORECERA COTAGOES

Previsaes de es-
toques mun-

diais mais baixos
para o trigo permi-
tem um prognostico
favoravel aos pregos
para 0 novo ano co-
mercial. Na Argenti- |
na, oS pregos tam-
bém ganham supor-
te na forte seca que
atinge as regides pro-

i ) 2%
ESTIMATIVA DISPONIBILIDADE dutoras e que Ja € §§
AREOL NI Gosae 1560, Alémdo
(Em 01/07/95 - Base Casca) C;fn: ne e
semeadura do cereal,
il o mercado tem su-
gRghRe =020 porte no aumento de
Fni;zc.‘—:’:g:;c'al gg; prego do trigp fran-
Oferta total 5.751 céseno prow_.rave] au-
Consumo mento nas importa-
¢oes pela China, de _
fene s g 10,5 para 12 milhdes de toneladas. No  Paraguai. Pelolado do consumo, fica man-
Reserva sementes ;98 mercado interno, a composigdo do qua-  tida a estimativa c_ie 8 milhdes de .tonela-
2::3:: gr:nﬁif:do 1.2; 4 dro de oferta e demanda aponta para im-  das, sem que se ,“.Suahze perspect_lvlas de
Exportacdo / Perdas 5 portagdes de 6 milhdes de toneladas nes- grpphaqao no proxunﬁ‘:;n ano szer?le , que
Total consumido 3.839 se tltimo ano comercial, volume 12% su-  inicia em agosto, em fun¢ao da posigao res-
EGF 2.075 perior a 93/94. tricionista observada pelo Plano Real. Para
- AGF 1.200 Os numeros parciais vao de agosto e efelto de qua;dryo de oferta e demanda, man-
Comprometido 450 margo e abrangem um total dre 4.334 mil  tém-se a posigdo de consumo 1{1dustnal em
. clequivaldncia-produto toneladas internalizadas no Pals,_sendo 2,8 8 milhdes Qe tonelaqda;, com alguma chan-
'~ Saldo disponivel 164 milhdes de toneladas da Argentina, 844,7  ce de revisdo a medida em que as torneiras
Elaboragéo: Safras & Mercado mil do Canada, 193,8 mil da Alemanha, ~do Plano forem sendo abertas. Fa
N ) 184 mil do Uruguai e 99 mil toneladas do Fonte: Safras & Mércado
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B o=nnnes
Bahia promove
mais saiide

0 governo baiano, através
da Secretaria da Agri-
cultura, langou, ha pouco, o
“Manual de Saude Animal”,
onde expée, numa linguagem
acessivel, recomendacdes téc-
nicas para o combate de 19
moléstias comuns aos reba-
nhos eqiiino, bovino, suino,
ovino e caprino. A obra de 41
padginas traz, ainda, capitulos
sobre parasitismo e manejo,
além de exigéncias legais e
burocraticas para circulagdo
de animais. Produtores inte-
ressados podem solicitar o
manual nas inspetorias vete-
rindrias de todo o estado.

Tudo sobre a
cultura da goiaba

G estd pronto o quarto
numero do “Caderno de

Horticultura”, da Universi-
dade Federal do Rio Grande
do Sul (UFRGS), analisando,
nesta edi¢do, o amadureci-
mento, a colheita, a classifi-
cacdo, a embalagem, trans-
porte e armazenamento da
goiaba. O trabalho foi elabo-
rado por cinco especialistas
do departamento de horticul-
tura/silvicultura da UFRGS,
onde podem ser obtidos exem-
plares. O telefone é (051) 339-
1355, ramal 6020, e o fax
336-1211.
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Frigorifico de aves
gera empregos
no Parana

M il empregos diretos de-
verdo ser gerados, em
1997, pelo complexo agroin-
dustrial avicola da Coopera-
tiva Agricola Mista do Vale do
Piquiri (Coopervale) em Pa-
lotina/PR, a partir do finan-
ciamento de R$ 20 milhdes do
BNDES. O frigorifico conta-
rd com equipamentos da Ho-
landa e EUA, e prevé 250 avi-
arios integrados com 12.000
aves cada um. No matrizeiro,
23 aviarios, além de incuba-
torio para 19.600 pintos/ano
e um abatedouro para 8.000
aves/hora. Atualmente, com
6.354 socios, a Coopervale
(Destaque 95 A Granja do
Ano, no setor de trigo) dedi-
ca-se a produgdo e venda de
soja, trigo, milho, arroz e
mandioca, além de industria-
lizagdo de carne suina, atu-
ando em quatro estados.

Bolsas na Suica

ASut’ga estd oferecendo
bolsas de estudos para
Jovens de 21 a 28 anos inte-
ressados em agricultura, pe-
cudria, floricultura, jardina-
gem e urbanizagdo. Ganham
bolsa mensal de US$ 850,00,
alojamento e assisténcia mé-
dica. E exigido conhecimen-
to de um idioma (inglés, fran-
cés ou alemdo). Fone (034)
261-5999 ou fax 261-1626.

i

No primeiro semestre do
ano, o setor de mdqui-

nas e implementos agricolas
do Rio Grande do Sul demi-
tiu, direta e indiretamente,
cerca de 30.000 trabalhado-
res. Com isto, o efetivo de pes-
soal empregado baixou de
aproximadamente 100.000

Maquinas em desaceleracao

5% K’
.‘/

para 70.000 funciondrios. Os
dados sdo do sindicato da in-
distria gavucha do setor (Si-
mers), ao revelar que a capa-
cidade ociosa chegou a 48%,
enquanto as vendas despen-
caram 53,93% em relagdo a

igual periodo do ano passa-
do.

Adubo israelense na lavoura

ider mundial de nitrato

de potassio (13-00-46),
a Haifa Chemicals Ltda., de
Israel, firmou convénio com
a Adubos Trevo S.A., de
Porto Alegre, para distri-
buir seu produto no Brasil.
O nitrato é usado em mais
de 70 paises para aumen-
tar e melhorar a produgdo
de laranja, café, meldo,
manga, batata, algoddo e

hortalicas. Também é utili-
zado em culturas sensiveis
ao cloro e a salinidade, tais
como fumo, flores, hortali-
¢as de estufa e cultivos hi-
dropénicos, além de ser in-
dicado para fertiirrigagdo,
devido a sua pureza e alta
solubilidade. Informacées
adicionais direto na Trevo,
através do fone (051)
233.1122 ou fax 233.1787.

0 charolés comeca a se alastrar no Nordeste

Mais de 400 touros PC
(puros por cruza) cha-
roleses foram vendidos, no
primeiro semestre, para o Ma-
ranhdo, através do banco de
dados da associacdo de cria-
dores da raga. O banco pos-
sui 30 criadores cadastrados
e mantém uma lista atualiza-
da de plantéis. Detalhes:
(055) 222-7822.




Parmaltat ultrapassa a Nestlé

INVESTIMENTOS POR LATICINIOS
-1994 -

Fonte: Banco de Dados - Leite B

PAULISTA

22
4

GRUPO VIGOR
5%

INVESTIMENTOS POR GRUPOS LATICINIOS
-1994 -

48%

Fonte: Banco de Dados - Leite 8

L evantamento da Associa-
¢do Brasileira dos Pro-
dutores de Leite B aponta que,
este ano, a Parmalat serd a
grande investidora no setor,
ao prever inversoes de US$
65 milhées, ultrapassando a
Nestle, que pretende investir
US$8 50 milhdes. Em terceiro
lugar vem a Paulista, com a
intengdo de aplicar US$ 19,5
milhdes, e ltambé, com US$
17 milhdes. No ao passado, a
Nestlé foi a primeira, com
US$ 55 milhoes, seguida pela

Boas melancias

e acordo com o agréno-

mo Leonardo Caringi,
da Fundagdo de Pesquisa
Agropecudria do Rio Grande
do Sul (Fepagro), as melan-
cias hibridas madera, starbri-
te e jetstream, da Asgrow Se-
mentes do Brasil, foram as
campeds em produtividade
em ensaio realizado na esta-
¢do de Rio Grande/RS, no ini-
cio do ano. Foram compara-
das seis variedades, com a hi-
brida madera atingindo um
rendimento de 53,8 toneladas
por hectare, seguida por star-
brite (43,6 toneladas/ha) e
Jetstream (41,6 toneladas/ha).
Mais detalhes sobre o teste e
sobre as variedades vencedo-
ras podem serm obtidos pelo
fone (0192) 52-0555.

CENTRAIS COOPERATIVAS
%

PARTICULARES
7 12%
~ COOPERATIVAS
6%

Itambé, com US§ 52,5 mi-
lhées, e Parmalat, com US§
50,2 milhées. A lista de 94
incluiu, também, o Grupo Vi-
gor (US$ 13,2 milhdes),
CCCL - Do Vale (US§ 12,3
milhées) e Fleischmann &
Royal (US$ 10 milhées). No
total, 48 empresas da drea
ldctea investiram US$ 250 mi-
lhoes, com os grupos multina-
cionais respondendo por 48%
do volume, seguidos pelas
centrais cooperativas, com
34%.

Quem planta
milho, ndo perde
este holetim

ilhocultores de to-

do o Pais podem
obter informagdes sobre
a cultura através do bo-
letim “Noticias Abimi-
lho”, editado pela Asso-
ciag¢do Brasileira das In-
dustrias Moageiras de
Milho. O enderego é ave-
nida Brigadeiro Faria
Lima, 1544, 11° andar,
conjunto 111, CEP
01452-001, Sao Paulo/
SP, telefax (011) 212-
6950.

Controle de
defensivos em
disquete

Divisdo de Agrotoxicos e

Afins do Ministério da
Agricultura langou, recente-
mente, o Sistema de Controle
de Produtos Fitossanitarios
(SCPF) por disquetes de com-
putador, acompanhado por um
manual contendo toda a legis-
lagdo brasileira a respeito, e
outro com a fiscalizagdo das
induistrias e estabelecimentos
de importagdo de produtos do
género. Girabes Evangelista
Ramos, chefe da divisdo, ex-
plica que o banco de dados
contém mais de 1.300 registros
de produtos existentes no Pais,
além de recomendagdes para
casos de intoxicagdo, aciden-
tes ambientais e dados para a
atuagdo de fiscais em fabricas,
poritos, aeroportos e barreiras
onde os produtos importados
e exportados trafegam. Para
obter informagdes sobre os
langamentos, basta ligar para

(061) 218-2808.

Cooperativismo

festeja

ntre os dias 20 e 23 de
E setembro, a Alian¢a Co-
operativa Internacional (ACI)
promove em Manchester, nos
Estados Unidos, as comemo-
ragées dos 100 anos de sua
fundagdo. No programa, a re-
visdo dos principios coopera-
tivistas que datam do século
XIX e que foram reformados,
pela iltima vez, em 1966. Nas
discussoes, assuntos que inte-
ressam diretamente aos coo-
perativistas brasileiros, como
taxa de juros ao capital, ade-
sdo livre e gestdo democrdti-
ca. O Brasil devera encami-
nhar uma missdo ao evento,
através da Organizagdo das
Cooperativas Brasileiras
(OCB), onde podem ser obti-
dos mais detalhes a respeito
do tema. O telefone é (061)
225-0658.

Cortas 57|

ESTAO abertas, até 21 des-
te més, as inscricoes para o
5° Prémio Brasil de Quali-
dade do Café “Espresso”,
da empresa italiana IllyCa-
ffe. Este ano, a premiagao
sera de nada despreziveis
USS 73 mil, com destague
para o primeiro (US$ 30
mil), segundo (US$ 20 mil)
e terceiro (US$ 10 mil) Iu-
gares. Detalhes pelo telefo-
ne (011) 536-266 ou fax
533-1318.

US$ 400 MIL serdo inicial-
mente destinados pelo Minis-
tério da Agricultura ao Pro-
grama de Redugdo de Riscos
Climaticos, que deve estar
implantado até o fim do ano.
O Brasil perde cerca de US$
150 milhées anuais devido a
seca (30%), chuvas (14%) e
outros fatores de ordem cli-
matica.

DE OLHO nos clientes do
Mercosul, o Grupo Basf no
Brasil esta ultimando sua
reestruturagdo voltado para
este mercado regional. O
projeto foi detalhado recen-
temente pelo presidente do
grupo, Winfried J. Werwie,
na capital paulista.

Anole ai

A ESALQ/USP promove, de
10 a 12 de outubro, o 6°sim-
posio sobre nutrigdo de bo-
vinos, visando analisar o uso
de residuos culturais (de al-
goddo, abacaxi, caju, bana-
na, citros, cana e uva, entre
outros) na alimentagdo de
bovinos. Dados através do
fone (0194) 29.4339.

CAMPO GRANDE/MS se
prepara para o 2° Encontro
de Integragdo Agropecud-
ria, entre 28 e 30 deste més.
Detalhes pelos fones (067)
763.1030, ramal 264, (067)
454.2631 ou ainda (067)
726.2244, ramal 23.
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GRANJA LEILOES

Recorde no PSI
do Haras Rosa do Sul

restigio e pregos altos marcaram o

6° Leilao Anual do Haras Rosa do
Sul, no dia 25 de julho, no Joquei Clube
de S3o Paulo, em que foram vendidos 29
potros PSI por um total de US$ 1,5 mi-
lhdo, representando média geral de US$
54 mil.

O destaque do pregdo do estabeleci-
mento da familia Machline (Grupo
Sharp), em um tattersall lotado pelos
nomes mais importantes do PSI nacio-
nal, foi a potra castanha Zapara, de dois
anos, filha de Restless Jet e Interview
Lark, comprada pelo criador paulista
Dino Tofini, do Haras Itaqueré, por nada
menos do que R$ 168 mil, recorde de
prego no ano, entre todas as ragas.

Cinco dos 29 lotes do leildo conduzi-
do por Nilson Genovesi, sob a organiza-
¢do da Agéncia Paulista do Puro-Sangue
(APPS) — que determinou o pagamento
em 12 parcelas —, foram arrebatados por
compradores do Rio de Janeiro, Mato
Grosso e Rio Grande do Sul, que acom-
panharam o leildo pela TV e fizeram os
lances por telefone. Os animais foram
oferecidos em 29 duplas, com op¢ao de
compra na batida do martelo e o0 animal
ndo-vendido retornando ao proprietario.

O reaquecimento da economia e a di-
versificada producdo da regido
central do RS estdo fazendo com que os
organizadores da 10* Exposi¢do Indus-
trial, Comercial e Agropecuéria do Vale
do Taquari (Expovale 95), de 6 a 10 de
outubro, em Lajeado, esperem um fatu-
ramento global de US$ 4 milhdes.
Conforme o presidente do evento, Nil-
to Scapin, apenas na venda de animais é
estimado um faturamento de US$ 150 mil,
numa mostra que terd 500 exemplares
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Fémea PSI Zapara: RS 168 mil

Leila

O BRASIL BATE O MARTELO q"’e

alor
preco

Preco
médio

Animais
vendidos

22 Leildo Nelorexato Bauru/SP 19/08 120 R$ R$ R$
animais 8.000,00 25 mil 245 mil
32 Oficial Criador Sao Paulo/SP | 12 e 116 R$ R$ R$
Quarto de Milha 13/0B| animais 8.000,00 2 mil 237,9 mil
Leildo Garra Crioula Bagé/RS 12/08| 21 cavalos R$ R$ R$
castrados | 2.000,00 830,00 |17.430,00
6° Leildo S&o Paulo/SP |07/08] 54 animais| RS R$ | R$
Bandeirantes-Simental PO 49,1 mil 8,7 mil 475,7 mil
2 Leilao 3M Limousin Londrina/PR [05/08| 42 animais R$ R$ R$
PO 25.000,00 | 4.700,00 | 209,9 mil
Leil&o Conjunto Haras Séo Paulo/SP |1%/08 35 R$ R$ R$
S. Quirino e S. Francesco animais | 105.000,00 | 22.100,00 | 774 mil
PSI
6° Leildo Catuni B. Horizonte/MG | 22/07 36 R$ R$ R$
Mangalarga Marchador animais | 198.000,00 5,5 mil 198 mil
®Canchim | Aacatuba/sP [13/07] 32 | RS | RS | RS
Aragatuba animais 2.280,00 867,21 |27.751,00

expostos, entre caprinos, suinos e bovi-
nos charolés, holandés, jersey e pardo-
suigo. O restante, acredita Scapin, vird dos
negécios de veiculos, maquinas agricolas
e produtos, “a partir de uma retomada na
atividade economica que j4 estamos sen-

tindo localmente”. O Vale do Taquari é
composto por 31 municipios caracteriza-
dos por minifundios vinculados a agroin-
dustrias e renda per capita de US$
5.130,00, sendo uma das areas mais di-
versificadas e ricas do Rio Grande do Sul.
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EXPOSICOES E FEIRAS NACIONAIS

Expolages/as B 03/10 Lages/SC
30" Expo. Agropec. 04/10 Linnares/ES
1° Expo. Agroind. 05/10 Brasilla/DF
Centro-Osste
69° Expo. Agropec. 05/10 Pelotas/RS
e Indl.
25" Expo. Agropec. 05/10 S.A. da Patrulha/RS
3* Expo. de Animals 06/10 Jo#o Pessoa/PB
7° Fanamilho 07/10 Santo Angelo/RS
25" Expo. Agropec. 07/10 Campo Mourdo/PR
e Indl.
11® Expo. Agropec. 08/10 Toledo/PR
e Indl.
4" Marcha e Leite 08/10 V. da Conquista/BA
17® Expo. Agropec. 09/10 Marilla/SP
57" Expo. Agropec. 09/10 S. do Livramento/RS
34" Expo. Agropec. 09/10 Jullo de Castiihos/RS
34" Expo. Animals 09/10 S.J. do Rio Preto/SP
4" Expomllk 10/10 Sao Paulo/SP
Expo. Agropec. 11/10 Unido da Vitéria/PR
Vale Iguagu
3 Semana do 11/10 CulabamMT
Cavalo
31" Expovac 12/10 Vacarla/RS
13" Exposul 12/10 Ararangu&/SC
45" Expo. Agropec. 13/10 Cachoeira do Sul/RS
83" Expo. Agropec. 14/10 Bagé/RS
4 Exposul 14/10 Curitiba/PR
Internacional

| 13* Expo. Agropec. 15/10 Parintins/AM
30° Expolelra 15/10 Belém/PA
Agropsc.
11" Expo. Agropec. 15/10 Meadlanelra/PR
e Indl.
55° Expo. Agropec. 20110 Jaguar&o/AS
22° Fenalrigo 21/10 Cruz Altla/RS
2 Expolelte 22/10 lIhéus/BA
31° Expoleira 22110 Boa Vista/RR
Agropec. Roralma
13" Expo. Agropac. 27/10 Araruama/RJ
dos Lagos
14® Expo. Agropac. 29/10 Itabuna/BA

Boa venda de sémen
de Legat

leildo de sémen do touro nelore Le-
gat, de propriedade de Alberto La-
borne V. Mendes (Betinho), da Fazenda
do Sabid, em Capit6lio/MG, no dia 10
de julho, somou R$ 666.640,00 para
5.128 doses vendidas (média de R$

Informagoes

| Ll i | 40tourcse

112 Internacional GR | Presidente | | 08/09 ! fémeas nelore i (0182) 21-7278 |
L Prudente/SP 3 mocho »

: e R e . b} ;

Charolés Prudente [ | Presidente i 114/09 | 20 touros PO e : :(0182) 21-7278
i Prudente/SP 20 touros PC ;

242 Expoinel | | Uberaba/MG 25/09 | | Vendas diversas | (011) 605-7884
] (inicio) | !

Lt — —— - -

112 Faz. Palmeira t ‘ Camaqua/RS 07/10 | ' 70 touros devon i (051) 671-2366
Gado de Corte { | i e fémeas i

- i R b
Cab. Azul - Grupo i & 200 5

Macedo | Uruguaiana/RS 14/10 | | reprodutores . (055) 422-4933
Gado de Corte | ; i

130,00/dose), ficando acima da expecta-
tiva inicial de 4.000 doses.

Legat, de dez anos, integra o plantel
da Pecplan Bradesco Inseminagdo Arti-

Brasil compra do Canada

Brasil marca |

presenga cada |
vez mais firme nos
leildes no exterior. |
Foi assim que acon-
teceu no 4° Leildo de
Elite da Alta Gene-
tics em Calgary, Ca-
nada, no inicio de ju- :
lho, quando seis vacas holandesas puras
foram adquiridas a um prego médio de
US$ 5.500,00. Os compradores foram
Gilberto Meireles, Carim Bachur, Arnal-
do Mendes de Oliveira Neto e Milton de
Oliveira, este ultimo responsavel pela
compra mais cara do grupo, US$ 7.500,00.
Alguns lotes foram comprados por'tele-
fone e outros pessoalmente, atraves da
delegagdo presente ao evento, composta
por Newton Ribas, presidente da Associ-
agdo de Criadores de Holandés do PR;
Fabio Fogaga, técnico da Associagao Pau-
lista de Holandés; Arnaldo Mendes de
Oliveira Neto, criador em Marilia/SP; e
Donério Lopes de Almeida, diretor da Alta
Genetics no Brasil.

David Chalack, diretor geral da em-
presa, destacou que “‘os resultados com-
provaram o reconhecimento internacional
da qualidade do gado holandés cangder_x-
se, ja4 que mais da metade dos animais
destinou-se a criadores de fora do Cana-

il

ficial, em Uberaba/MG, que montou um
esquema especial de comercializagao e
marketing durante o pregao, mantendo
abertas 16 de suas 23 filiais no Pais.

d4a”. Além do Brasil,
foram vendidos
exemplares para Ir-
| landa, Holanda, In-
| glaterra, EUA, Espa-
nha, Franga, Escocia,
| Argentina e Equador.
No total, o leildo co-
mercializou 142 lotes
em trés horas, somando US$ 1,1 milhao,
com média geral de US$ 7.841,00.

Granja Ceres
a venda

m dos mais tradicionais estabe-

lecimentos leiteiros gauchos, a
Granja Ceres (do Grupo Varig), de
J6ia/RS, vai ser vendido no dia 21 de
setembro. Sdo 2.200 hectares subdi-
vididos em 7 glebas, com 200 a 400
hectares cada. No final do més passa-
do, a Ceres se desfez de todo seu plan-
tel holandés, composto de 300 vacas,
200 novilhas prenhes e 180 terneiras.

Interessados em obter fotos e infor-
magdes das glebas e benfeitorias po-
dem telefonar para (055) 332-3217 ou
para a Companhia Brasileira de Lei-
18es, pelo (011) 873.2888.
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Uvas sadias em SP

A Estacdo Experimental de Jales/SP,
ligada ao Centro Nacional de Pesquisa
de Uva e Vinho (CNPUV), da Embrapa,
est4 implantando um campo de matrizes
de uvas certificadas e isentas de viroses,
para o fornecimento de mudas de alta
qualidade para os produtores da regido.
Além disso, estd sendo iniciada uma pes-
quisa com 40 cultivares e selegdes de
péssegos, nectarinas e ameixas, também
destinadas aos agricultores paulistas. In-
teressados devem telefonar para (0176)
32-1909.

Arroz barateia suino

O farelo de arroz, primeira pelicula
do grao depois de retirada a casca duran-
te o beneficiamento, pode substituir par-
cialmente o milho nas ragdes para sui-
nos, sem prejuizo de ganho de peso e da
formagdo da carcaga. A conclusdo é do
pesquisador Volnei Conci, da Fundagao
Estadual de Pesquisa Agropecuaria (Fe-
pagro), do Rio Grande do Sul, ao salien-
tar que a ragdo utilizando este subprodu-
to do arroz custa cerca de 38% menos
que a composta exclusivamente por mi-
lho. O trabalho de pesquisa ocorreu na
estagdo da Fepagro em Santa Rosa/RS,
com 40 animais da raga large white e peso
inicial médio de 26,5 quilos. O farelo de
arroz mostrou-se eficiente quando utili-
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zado em até 42% da ragdo, sem afetar as
necessidades de proteina e energia da ali-
mentagdo. Foram comparados quatro tra-
tamentos nutricionais: concentrado basi-
co mais 100% de milho, no grupo-teste-
munha; concentrado com 80% de milho
e 20% de farelo de arroz; concentrado
com 60% de milho e 40% de farelo de
arroz; concentrado com 40% de milho e
60% de farelo de arroz. As misturas fo-
ram fornecidas a vontade, até os suinos
atingirem 100 quilos e serem abatidos,
sem diferengas significativas nas carca-
gas.

Raridades no Cenargen

O Centro Nacional de Recursos Ge-
néticos (Cenargen), da Embrapa, em Bra-
silia, esta coletando sangue, dvulos, es-
permatozdides e embrides de espécies em
extingdo no Brasil. O material ficara con-
gelado a 196 graus centigrados negati-
vos, com a possibilidade de ser utilizado
no futuro, caso seja economicamente in-
teressante. Na colegdo, ha o bovino pé-
duro, criado no Pais ha trés séculos e hoje
encontrado apenas no agreste do Piaui.
Sua caracteristica principal é sobreviver
mesmo nas secas mais rigorosas, pois
derruba arbustos e come as raizes. Tam-
bém existe material do gado junqueira,
remanescente do Descobrimento do Bra-
sil, e localizado em Nanuque/MG, assim

como do porco casco-de-mula, presente
em Roraima e Santa Catarina. Este tipo
de suino ndo € afetado por febre aftosa,
sendo, portanto, fundamental para pes-
quisas sobre a doenga em diversos ani-
mais.

Terra acidentada
tem estudo

Pela primeira vez no Brasil, as téc-
nicas agricolas de areas acidentadas se-
rdo estudadas, visando o aumento da
produtividade e preservagio ambien-
tal. O Programa de Desenvolvimento
Sustentavel em Solos Acidentados é
fruto da parceria de instituigées do
Chile, Alemanha, Espanha e Brasil,
com recursos da Unido Européia (US$
600 mil), do Fundo Nacional do Meio
Ambiente (US$ 1,3 milhdo) e do Pro-
grama de Apoio ao Desenvolvimento
Sustentavel (US$ 350 mil). A coorde-
nagdo geral é do professor Dieter Prinz,
da Universidade de Karlsruhe, Alema-
nha, com a pesquisadora Irene Baptis-
ta Alleluia, do Instituto Nacional de
Tecnologia (INT), sendo responsével
pela parte brasileira. Aqui, serdo acom-
panhadas lavouras de tomate em Paty
de Alferes/RJ e Afonso Paulo/ES, além
de Beni, na Bolivia, com resultados
praticos dentro de cinco anos.

Nova soja agiienta o cancro

Nova linhagem ocepar é o nome da
soja resultante do cruzamento da willi-
ans 20 (W-20), norte-americana, com a
antiga OC-4 iguagu, e sua caracteristica
principal é ser totalmente resistente ao
cancro-da-haste. O novo material gené-
tico é fruto da parceria entre a DuPont
Brasil Pr

g

odutos Agricolas e a Organiza-  sultado, ex

¢do das Cooperativas do Parana (Oce-
par), apos cinco anos de pesquisas. Os
cruzamentos foram feitos manualmente,
na flor, pois a soja é autdgama (se auto-
poliniza), inoculando o virus do cancro-
da-haste e aplicando doses de herbici-
das do grupo das sulfoniluréias. O re-
plicou Arlindo Harada, da
@l Ocepar de Cascavel/
@ PR, foi uma linhagem
| que apresenta 98,4%
J das antigas caracteris-
¢ ticas daiguacu, acres-
| cida dos genes que
{ transmitem resistén-
Cla ao cancro e aos
herbicidas do grupo
das sulfoniluréias.
Mais informacgdes
com a assessoria de
imprensa da DuPont,
| através do fone/fax
(011) 211-5368.
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B Mantendo as
financas em dia

De manuseio simplificado, e com ori-
entagOes ao usudrio em todas as telas de
abertura do programa, chega ao merca-
do o software ADM-Rural auto-explica-
tivo. Disponivel nas versdes Light, para
propriedades que estdo comegando a con-
trolar custos ou ja o fazem via planilhas,
e Plus, para gerenciar custos e auxiliar
na tomada de decisGes que visam ao au-
mento de rentabilidade na fazenda. Am-
bos sdo capazes de administrar dados de
cinco fazendas de forma independente,
com até 1.000 lavouras por fazenda, ge-
rando relatorios e graficos. Agrisoft Bra-
sil Ltda., Avenida Pres. Arthur da Sil-
va Bernardes, 625, conj. 4, CEP 80320-
300, Curitiba/PR, fone/fax (041) 243-
8843 ou (011) 548-2891.

B Multiviscoso
e eficiente

Multiviscoso de ultima geragdo, ex-
clusivamente para motores diesel, na
classificagdo 15W-40. Combina o deri-
vado Shellvis 50 com 6leos minerais e
aditivos, possuindo capacidade de lim-
peza interna do motor, redugéo de deto-
nagdo e de fumaga. Disponivel em em-
balagens de 1, 5 e 20 litros. Shell Brasil
S.A., Praia de Botafogo, 370, 11 andar,
CEP 22258-900, Rio de Janeiro/RJ,
fone (021) 559-7412.

B Na telinha, tudo o que se imagina

sobre leite

Colegao de sete videos, analisando
silagem de milho, silagem pré-secada,
manejo de capim-elefante, pastejo rota-
tivo, transferéncia de embrides, confina-
mento de gado leiteiro, produgio de lei-
te de qualidade e micro e miniusina de
beneficiamento de leite. Nitta’s Comer-
cial & Videos, Avenida do Cursino, 61,
conjunto 01, Saiide, CEP 04133-000,
Sédo Paulo/SP, fones (011) 915-7543 e
215-6797.

MICROEMIN-USINA
IEBENEFICIAMENTO

=

B A solucio contra
o acaro da leprose

Acaricida ovicida apresentado em p6
molhavel, & base de carboxamida, com
efeito de chogue sobre os ovos e formas
jovens do 4caro da leprose citrica. Unico
do mercado em embalagem hidrossola-
vel, evitando o contato direto com o apli-
cador. Disponivel em caixas somando
960 gramas — 16 sacos de 60 gramas.
Du Pont do Brasil S.A., Alameda Ita-
pecuru, 506, Barueri, CEP 06454-080,
Sio Paulo/SP, fone (011) 421-8525.

B Conforto no estabulo

O método mais eficiente de conforto
térmico para vacas leiteiras em free-stall
é o da refrigeragdo evaporativa, através
do uso conjugado de aspersores € venti-
ladores. Consiste em aplicar uma chuva
fina e rapida sobre as vacas, seguida de
uma ventilagdo, para provocar a evapo-
ra¢do da dgua acumulada no couro €, as-
sim, obter o resfriamento corporal. Na
Flérida/EUA, o uso deste equipamento
ja é generalizado e resulta num aumento
de 15% da produgdo leiteira. TSA Enge-
nharia e Comércio Ltda, Av. Rui Bar-
bosa, 1078-B, CEP 19800-000, Assis/
SP, fone (0183) 22-4223, fax 22-2127.
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Lugar de agricultor € no campo

estado do Parana ja é respon-

savel por 25% da produgdo na-

cional de griaos, mas quer ir
muito além desta perspectiva. Para isto,
estd investindo macigamente em um
programa agricola voltado para manter
o pequeno produtor e o trabalhador ru-
ral no campo. Nossos projetos visam
manter, em seu meio, cerca de 240 mil
pequenos agriculturores, evitando que
se repita 0 que aconteceu nos ultimos
dez anos, quando nosso estado perdeu
109 mil pequenos produtores.

Entre as metas propostas pela nossa
secretaria, incluem-se o alcance de re-
gularidade de mercado e o aumento da
renda rural, através de pregos mais com-
pativeis dos produtos agricolas. Para
isso, estdo sendo colocados em prética
programas como Participagdo da Soci-
edade, Universidade no Campo, Vilas
Rurais, Agroindustrializagdo, Pequena
Propriedade, Qualidade Parana, Educa-
¢do Rural e Profissionalizacio, entre
outros.

A operacionalizagdo deste trabalho
estd baseada na implementagdo, em ni-
vel municipal, de planos de desenvol-
vimento rural ou agricola, através do
Sistema Estadual de Agricultura-Seagri.
E importante frisar que a execugio des-
te plano engloba forgas municipais e re-
gionais nas areas de saude, habitagdo,
educacdo, agroindustria etc, consideran-
do os aspectos técnicos, econdmicos e
sociais deste trabalho.

Isto posto, vamos, resumidamente,
enumerar os objetivos de alguns destes
programas.

Comecemos pelo programa Partici-
pacdo da Sociedade, que tem como meta
bésica estimular, apoiar e orientar a or-
ganizagdo do produtor. Os resultados es-
perados abrangem a evolugado da produ-
¢do, da industrializagdo, do comércio e
da renda per capita de toda a comuni-
dade. A integragdo da sociedade € que
vai dar a medida destes resultados.

J4 a parceria entre instituigdes publi-
cas e privadas que atuam em pesquisa é
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Hermas Branddo € secretdrio
da Agricultura e do Abastecimento
do Parand

Divulgagio/SAA

o objetivo principal do programa Uni-
versidade no Campo. O apoio e financi-
amento a execugdo de projetos de pes-
quisa no campo agroflorestal e agroin-
dustrial, e a implantagdo de uma rede
de captagdo e disseminagio de informa-
¢oes tecnoldgicas, econdmicas e merca-
dologicas, também contemplam o per-
fil do programa. Dentro da proposta, esta
0 desenvolvimento de projetos de pes-
quisa integrados por equipes inter e mul-
tidisciplinares, que busquem alternati-
vas aos problemas identificados. A atu-
agdo da Universidade do Campo se daré
em trés niveis integrados e interdepen-
dentes: o politico, o de planejamento e
o operacional.

Melhorar as condigdes de vida do
trabalhador volante é um dos principios
basicos que norteiam o Programa Vilas
Rurais. Implantadas em locais proximos
aos centros urbanos, as vilas contem-
plam familias de trabalhadores com
melhores moradias, condigdes nutrici-

onais mais balanceadas e capacitagido
profissional de jovens e mulheres. A
nossa meta é implantar 100 Vilas Ru-
rais, que atenderdo 60 mil familias em
todo o estado, no periodo de quatro anos.
Deste total, 49 ja estdo encaminhadas.

O programa Pequena Propriedade,
por sua vez, objetiva levar ao pequeno
agricultor o desenvolvimento social e
econdmico, através de assisténcia téc-
nica, informagdes, treinamento e assis-
téncia na comercializagdo. Até 1998, a
meta € atingir pelo menos 150 mil pe-
quenos produtores paranaenses,

Com relagdo ao Qualidade Parang,
espera-se criar normar ¢ padrdes ade-
quados para atingir qualidade, de acor-
do com as exigéncias do mercado agro-
pecuario. Entre os aspectos motivado-
res do programa estao: criar novas opor-
tunidades de emprego, aumento de pro-
dutividade, rentabilidade da prc_)dur;ﬁo e
elevagio dos padroes tec?oléglcos.

J4 o programa Educagao Rl_]ra] e Pro-
fissionalizagdo centra seu objetivo nos
processos eduqatlvos 1r_10vadores, sob’os
aspectos politico, social, qulrural, téc-
nico, econdmico e gerencial, voltados
para os trabalhadores rurais e agricul-
tores.

O desenvolvimento deste programa
sera feito de forma regionalizada,_ a fim
de assegurar um processo educativo de
acordo com as particularidades especi-
ficas de cada municipio. Basicamente,
serdo promovidos cursos de capacitagao
e profissionalizagdo para trabalhadorcs
rurais, visando tornar os procedimentos
adotados em suas atividades adequados
4 obtengido de maior produtividade e de
acordo com as tecnologias apropriadas.

O leitor mais atento podera observar
que o conjunto de todo este trabalho tem
finalidades semelhantes, embora seja tra-
tado de forma especifica por 4rea de in-
teresse. No entanto, todos visam ao bem-
estar econdmico e social da familia rural
paranaense, compromisso do qual esta-
mos empenhados dia apos dia. f3]
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Construir € manter maquinas que
colhem milhdes de toneladas de grios

exige responsabilidade desde a escolha
, das ferramentas. Por isto, os

) principais fabricantes utilizam
as ferramentas

Gedorel E o8 CONSULTORIA TECNICA DA QUALIDADE
responsaveis por el
elas nas fazendas, também.
Fabricadas dentro das mais
rigorosas normas da ABNT, DIN e
ISO, as ferramentas Gedore
utilizam ag¢o especial, com
tratamento térmico especifico de
acordo com a for¢a que cada area
terd de suportar. Sdo projetadas a
partir de estudos ergométricos,
para dar mais conforto e diminuir
o esforco do usudrio e tém um
acabamento impecavel.

Por estes e outros motivos, as ; m '//
s N

LIDER PELA QUALIDADE

ferramentas Gedore siao as mais durdveis.

Gedore. Uma marca que é garantia
de qualidade para todas as empresas e
para todos os profissionais que sabem

separar o joio do trigo na hora de escolher
uma ferramenta.

Fébrica: RS (051) 592 5766 Filiais: SP

(011) 955 9677 - Uberléndia (034) 232 9600




