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DEPOIMENTO

0 porta-vom producao

ranqueza, determinacdo e coragem ndo sdo atribu-
fos para qualquer um, ndo. Mas, com certeza, caem
bem no figurino do agropecuarista Luiz Marcos Su-
plicy Hafers, de 60 anos, atual presidente da respeitada Soci-
edade Rural Brasileira (SRB). Por onde passa, esclarece, opi-
na e se posiciona sobre todos os assuntos que dizem respeito
ao campo, sempre apresentando uma visao moderna, sem pre-
conceitos, sem mistificagdes ou corporativismos. Uma ma-

projetos de reflorestamento, constituindo, no Parand, a Pa-
pel de Imprensa S/A, fdbrica localizada em Jaguariaiva. Ali-
ds, nesse estado, foi um dos pioneiros do café adensado, cul-
tivado na Fazenda Ribeirdo Claro. O sucesso da empreitada
0 animou a investir em café adensado e irrigado também em
Cocos/BA, onde divide as terras com a producdo de grdos e a
pecudria.

Para este paulista nascido e criado em Santos, mas cida-

neira de se expressar
quefaz esquecer a fal-
sa imagem de que o
homem do campo é
apenas rude e conser-
vador, sem idéias no-
vas para problemas
antigos

Este seu jeito de
ser foi forjado na lida
desde tenra idade,
quando trabalhou
como corretor de al-
goddao numa das em-
presas da familia, o
que lhe rendeumuitas
viagens pelo mundo.
Inquieto e empreen-
dedor; ele sempre quis
mais e, “com dinhei-
ro que ndo tinha”,
comprou uma fazenda
de café em 1962. A
partir dai, pegou o
destino pelas rédeas e
ndo parou mais. In-
vestiu em grandes

A Granja — Como o sr. chegou a
presidéncia da Sociedade Rural Bra-
sileira, substituindo Roberto Rodri-
gues, e quais sdo suas prioridades
como dirigente maior da entidade?

Luiz Marcos Suplicy Hafers — Eu
j4 era diretor da drea de Silvicultura da
Sociedade Rural Brasileira, e também
bastante ativo nos assuntos relacionados

Luiz Hafers, presidente da Sociedade Rural Brasileira (SRB):
o governo jd se deu conta de que sua politica econémica arrasou o campo

ao café. Imaginava, com quase certeza,
que Roberto Rodrigues teria um segun-
do mandato. Fui convidado pelas lideran-
cas e aceitei. Foram duas surpresas. Por
isso, tenho muitas prioridades, como: dar
seqgiiéncia a administracdo do Roberto;
presidir sobre a transi¢do a modernida-
de, transi¢do essa traumatica, pois o Real
impos velocidade a essa mudanga; expli-

ddo do mundo, te-
mas como reforma
agraria devem ser
discutidos dentro
de uma visdo am-
pla de recuperacao
da agricultura, e
ndo apenas pela
otica da distribui-
¢do de terras. “Afi-
nal, de que adian-
ta sair por ai dis-
tribuindo 10 ou 20
hectares”, pergun-
ta, ressaltando que
a satda para o im-
passe sdo as parce-
rias e o didlogo
franco. E foi para
buscar esclareci-
mento sobre os as-
suntos que “ator-
mentam o campo”
que a reportagem
de A Granja foi
cutucd-lo comvara
curta.

car aos lavradores que a solugdo estd em
nos mesmos; convencer a sociedade ci-
vil da importincia da agricultura e que
SOmOS capazes e nao pedintes ou incom-
petentes. Precisamos mostrar que as 80
e, agora, 72 milhdes de toneladas de
graos foram produzidas com esforco e
competéncia. Temos que mostrar ao go-
verno que queremos produzir, com par-
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ceria, € nao com tutela. Que problemas
como juros, importac@o com subsidio de
produtos agricolas, uma estrutura fiscal
obsoleta impedem uma politica agricola
necessaria.

P — Que quadro o sr. tracaria da
agropecuaria hoje, em que a safra pro-
mete encolher de 10 a 15% em relacao
a0 ano passado e justo no momento em
que todo o setor se vé penalizado por
pesados impostos e dividas?

R — Apesar de tudo, sou otimista. A
melhora dos precos no exterior e a secu-
ritizagdo sao passos importantes. O pior
ja passou. Agora, devemos lutar pelo
convencimento das nossas propostas.

Néo temos condicoes de
concorrer com produtos
altamente subsidiados

P — E o café, a pecudria e a silvi-
cultura, que sao suas atividades?
R — O café vai melhor, sem divida
nenhuma. Saiu de anos muito dificeis,
com pregos ao redor de US$ 50,00 por
saca, totalmente invidveis. Isso exauriu
o lavrador e terminou adiando os inves-
timentos, que hoje tanto fazem falta. O
paternalismo do IBC (Instituto Brasilei-
ro do Café) foi substituido por nada, e
essa transicao foi muito dolorosa e pior,
a custos mais altos do que os necessdri-
os. Hoje, a situaca@o de preco € razodvel,
mas os custos de producdo aumentaram.
Por isso, nossa luta, hoje, € trabalhar no
sentido de baixar cada vez mais 0s cus-
tos e melhorar a qualidade do produto.
Afinal, nosso objetivo é satisfazer o con-
sumidor, seja ele nacional, o que é im-
portantissimo, ou estrangeiro. Isto por-
que vendemos habito e prazer. A primei-
ra xicara é habito, e a segunda, se o café
for bom, € puro prazer. E € essa segunda
xicara que temos que conquistar. A con-
corréncia internacional preocupa, mas
néo assusta, pois temos qualidade e com-
peténcia para competir. As novas dreas
do cerrado mineiro e oeste baiano, estas
irrigadas, prometem muito em produti-
vidade e qualidade. Por outro lado, os
investimentos sao altos e falta capital.
Quanto a pecudria, também h4d muito o
que fazer. O avango do frango, no con-
sumo, sinalizou que a comercializacio
precisa melhorar. Controle da aftosa, ti-
pificagao de carcaca, desfrute, novilho
precoce, cruza industrial, tudo isso estd
sendo feito e aponta para um novilho
mais gordo, que serd abatido mais cedo
e com carne de melhor qualidade. Todo
este avanco, é bom que se reitere, se d4
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com dificuldades, pois a pecudria vem
passando por um momento de precos ru-
ins. O setor como um todo empobreceu
frente aos altos custos de produgao. Mas,
nao adianta chorar. O negécio € seguir
em frente e procurar as solucdes mais
inteligentes e rentaveis. J4 a silvicultura
vai bem. Mais devagar do que deveria,
mas vai bem, de um modo geral. Com o
fim dos incentivos fiscais, quase que so-
mente as inddstrias plantam arvores com
finalidade comercial. Mas as possibili-
dades sdo enormes, disso ninguém duvi-
da. A demanda por madeira é constante
e crescente. E se ndo fossem as grandes
dreas de pinus e eucaliptos plantados hi
20 anos, a situacao de abastecimento se-
ria dificilima hoje. Os lavradores devem
se conscientizar que plantar drvores como
quebra-vento, para conservar o solo e
proteger as margens ribeirinhas € um bom
negdcio ecoldgico, pela biodiversidade.
E também vai ser um bom nego6cio na
hora de vender lenha e madeira. De ou-
tra parte, como a silvicultura é uma ati-
vidade que s6 da retorno a longo prazo e
os juros, hoje, sdo muito altos, sobra pou-
co para esse investimento. Mas € preciso
comecar a pensar mais neste assunto.

P — E possivel produzir sem sub-
sidios ou esta pretensdo é apenas uma
falacia, ja que nos paises desenvolvi-
dos muitos produtos sdo subsidiados?

R — Sim, € possivel e deve ser feito.
Sou contra o subsidio, principalmente
dos concorrentes. Eles produzem subsi-
diado e depois vendem esse excesso com
novos subsidios. Contra isso, nao pode-
mos concorrer. Sem esse tipo de subsi-
dio, 0s precos se ajustam, e podemos pro-
duzir abrindo mao deste mecanismo. Mas
¢é ingenuidade achar que esse liberalis-
mo dos nossos concorrentes é filoséfico
e leal. Pura hipocrisia. Eles falam liberal
agora, pois o tesouro, principalmente da
Comunidade Européia, se esgotou. De-
vemos nos proteger, mas nao confundir
adaptacdo com protecdo privilegiada.

Os politicos urbanos nao
tém interesse em resolver
0s problemas do campo

P — Por que, até hoje, o Brasil ain-
da ndo conseguiu formatar uma poli-
tica agricola que dé um norte ao se-
tor? Incompeténcia, ma vontade de
outros setores que detém o poder ou
por interesses inconfessos?

R — Desconhecimento, extensdo ge-
ogréfica, entre outros fatores. A politica
deve ser conceitualmente nacional, mas

as consideragoes regionais solucionadas.
Nzo hd s6 ma vontade, ha também des-
conhecimento. Uma sociedade cada vez
mais urbana acha os problemas da agri-
cultura distantes, difusos, desinteressan-
tes. Outro fator que pesa é que qualquer
acdo contra ou a favor leva tempo para
influir. Daf o desinteresse dos politicos
urbanos em solucionar estes problemas.

Parceria: esta é a palavra-
chave para resolver o
problema agrario no Brasil

—

P — Mudando um pouco de assun-
to: como fica a empregabilidade no
campo, com o crescente indice de me-
canizacao? Afinal, quem vygqj sobrevi-
ver como produtor e como empregado
nesta virada de milénio?

R — A mecanizacao € um fato, mas
acho que houve exagero. Num pafs onde
a mz‘io—de-obra_ ¢ barata, as maquinas e
0Ss juros carissimos, esteé processo acon-
tece. Porém, espero que o processo se dé
mais devagar, para que outrpg postos de
trabalho sejam criados € absoryam esta
mao-de-obra. De qualquer manejra, g6 0s
competentes vio sobreviver. A den,landa
por eficiéncia e custos baixos yaj expul-
sar quem ndo for muito eficienge.

P — Desemprego puxa ¢ assunto
sem-terra... O sr. € a favor de yma re-
forma agriria? Como deve ser feita?

R — Sou contra o desemprego, a po-
breza e a miséria. E reconheco que exis-
te uma grande massa de desassistidog e
desempregados. A solucio Passa prime;-
ro por uma expansio da agricultura, crj_
ando empregos. Depois, por parcerias o
também por uma reforma agriria bem-
feita, cujo objetivo deve ser o assenty-
mento e ndo a desapropriagio, Devemog
repetir a experiéncia de sucesso dog pro-
jetos de colonizagdo com o0 incentiyg pri
vado feitos no Parand, nas décadas de 56
e 60.

P — Se existe consciéncia, de part
do governo, fazendeiros e trabalhadoe
res, de que a reforma agraria ¢ esse §
cial, onde estd, entio, a raiz da violéﬁ:
cia e da intolerincia com relacio 3
questdo agrdria? O né gérdio seria
mais material, pela espoliacdo de ter-
ras, ou filoséfico (Igreja, politica etc)?

; ‘R — Pra comeco de conversa, uma
série de equivocos. O governo s6 agora
se deu conta de que sua politica econé-
mica arrasou o campo. Os desassistidos
sob uma lideranga equivocada do MST
(Movimento Sem-Terra), acham que in-
vasdo e 10/20 hectares de terra resolvem




o problema. E o MST tem um projeto
politico socialista, e nao de solugdo. Os
agricultores, produtores e ndo s6 propri-
etdrios assistem isso com perplexidade e
preocupacdo. Sdo indiciados, culpados,
de um problema que é nacional, e nao
apenas agricola. A solucdo, sim, passa
também pela agricultura, mas nio o pro-
blema. E a sociedade civil urbana, por
outro lado, se omite do problema. Ha que
se fazer um grande esforco de conscien-
tizacdo, desfazer preconceitos e conven-
cer sobre os conceitos modernos.

P — Alias, gostaria que o sr. deta-
lhasse esta proposta de parceria com
os sem-terra, feita recentemente numa
de suas viagens ao Rio Grande do Sul?

R — Proponho duas parcerias. A pri-
meira, na discussao do problema. Temos
que fazé-la juntos, para atingir pontos
comuns. A segunda, de terra. Em Ubera-
ba/MG, ja ha um grande exemplo,onde
terras foram usadas em parceria. Hd que
se convencer, principalmente, o crédito
agricola. O crédito € para financiar a
competéncia do lavrador e nao a propri-
edade de garantia. E 6bvio, é moderno,
mas as resisténcias sao grandes.

P — S6 pra encerrar esta polémi-
ca: a que o sr. atribui a formacio do
esteredtipo de truculento por parte do
pecuarista e do “coitadinho explora-
do” por parte dos sem-terra, como bem
explora a midia? Quem esta perdendo
a guerra ideolégica?

R — Atribuo a prépria maneira de ser,
reservada, do pecuarista, do fazendeiro.
Seu isolamento o tornou arredio. As re-
lacGes com o publico e com a imprensa
foram sempre de uma certa inseguranca
e distdncia. Nesse vazio, as queixas se
avolumaram e formaram a opinido pu-
blica. Precisamos reverter este quadro.

So ai c{)orta(;i':io de
algodao desempregou
250 mll pessoas no campo

— s

P — O sr. apdia a Bancada Rura-
lista no Congresso? Nao haveria, nes-
ta aco, uma espécie de chantagem que
descaracterizaria o Parlamento? Re-
sumindo: até onde vai o lobby e em que
condicdes ele é sauddavel numa socie-
dade pluralista?

R — Os deputados que ap6iam a agri-
cultura tém vontade de acordo com nos-
sos interesses nas coisas do campo e, com
isso, estamos de acordo. Had também
manobras politicas que ndo nos dizem
respeito, e dessas nao queremos o dnus.

P — E que reformas o agricultor

espera do Congresso para poder pro-
duzir melhor?

R — Trés. Em primeiro lugar, uma
politica de juros. A atual ndo € suporta-
vel. Em segundo, a equalizac@o dos sub-
sidios externos na importacao de produ-
tos agricolas. Ndo podemos concorrer
com “dumping” de pafs rico. Em tercei-
ro, uma politica tributdria. E burra, atu-
almente. S6 o Brasil exporta imposto. Isto
resolvido, queremos uma politica agri-
cola simples, que priorize a produgio.

P — Quando a gente recorda 1995,
vé que o governo ‘“‘pintou e bordou”
com o setor primario, com o pretexto
de salvar o Plano Real. A Sociedade
Rural Brasileira ja tem dados sobre o
“rombo’ causado no agribusiness pela
ac¢iio do governo (nimero de produto-
res quebrados, indice de inadimplén-
cia, migracdo para a cidade, perda de
renda etc)?

R — Estatisticas sao sempre falhas,
mas o rombo é grande. E para quem ja
quebrou, perdeu seu sitio, essa estatisti-
ca é cruel e de 100%. Cerca de 250.000
empregos foram perdidos pelas importa-
coes de algoddo. A diminui¢@o da renda
chegou a R$ 10 bilhdes. Sdo nlimeros
impressionantes.

Que ninguém se iluda:
alguém vai perder nesta
integracao do Cone Sul

P — E agora, o que vem pela fren-
te: mais importaciio de alimentos?

R — S6 para suprir o que faltou e o
que falta, porque nao nos deixaram plan-
tar. Mas vamos exigir critérios que be-
neficiem o consumidor, mas que nao atra-
palham o produtor, perpetuando o pro-
blema.

P — A propésito: como o sr. define
seguranca alimentar e qual a sua im-
portincia para a sociedade?

R — A seguranga alimentar, cambial
e social passa pela agricultura. N6s, no
Brasil, nunca tivemos guerras ou catés-
trofes, como a doenga da batata da Irlan-
da. E nao nos damos conta do que € se-
guranga alimentar. O Japdo, a Europa tém
uma consciéncia, uma ciéncia clara dis-
$0. S6 na Europa, ela custa US$ 140 bi-
Ihdes ao ano. Ela faz também a seguran-
ca cambial, esta sim conhecida nossa.
Sem precisar importar e podendo expor-
tar, temos uma balanca cambial forte,
feita com producao e nio com agiotagem
internacional. Isso tudo resulta em segu-
ranca social, empregos, bem-estar e es-
peranca.

P — Na condicao de representante
de uma entidade classista agropecua-
ria, como o sr. encara o desafio do Mer-
cosul? O que esta dentro do figurino e
0 que estd sendo deixado de lado e que
prejudicaria os produtores, mais tar-
de? Somos competitivos em qué?

R — A globalizacdo e o Mercosul
fazem parte do mundo moderno, sdo ine-
vitdveis. A idéia € que todos vamos ga-
nhar, mas isto nio cai do céu. Hd que
negociar, € bem, cada caso, mas alguns
vdo perder. Temos que discutir cada pro-
duto. Recentemente, estive em Buenos
Aires para uma reunidio com os presiden-
tes das Sociedades Rurais da Argentina,
Uruguai e Paraguai, a fim de discutirmos
uma série de assuntos, visando adminis-
trar alguns conflitos nesta drea. Nao vai
ser ficil, mas vai ser feito.

Temos ue diminuir
custos e melhorar, cada vez
mais, a qualidade

P — Como a SRB vai trabalhar em
cima da idéia de produzir alimentos
agregando valor, como pregam muitos
papas da economia rural? Indo além:
como investir pensando no futuro num
horizonte ainda indefinido?

R — Agregar valor, cooperar com o
agribusiness. O objetivo € servir o con-
sumidor, e ele paga bem pelo servico.
Mas a cadeia paga mal pelo produto onde
¢ agregado o servico. Temos de trabalhar
nisso: custos menores seguidos por qua-
lidade e, por ultimo, evitar falsos confli-
tos com a cadeia subseqiiente industrial
e comercial, para recebermos parcela
maior do que o consumidor paga. Exem-
plo num caso extremo: um cafezinho, que
custade R$ 0,50 aR$ 1,00, tem somente
R$ 0,02 de café verde. Ou seja, sobe de
25 a 50 vezes da porteira ao balcio do
bar.

P — E o futuroe?

R — Enfrento com otimismo. Sem
desconhecer e reconhecer que sdo mui-
tas as dificuldades, que sempre existiram
e nunca deixardo de existir. Tenho dito e
repetido que o queixume, o desédnimo e
0 pessimismo sdo maus conselheiros. O
importante € ser realista sem ser pessi-
mista. Fazer agricultura nunca foi uma
tarefa facil e, pelo que tenho visto ulti-
mamente, poucos negocios o sao. Mas,
como agricultura e pecudria € o que sa-
bemos fazer, s6 nos resta tocar o barco
em frente e trabalhar cada vez melhor. E
quando tudo sai como a gente pensa, ga-
nha o produtor e ganha o Pais. Fa
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JA CONTECEY

Os injustos impostos
da cesta basica

ara definir regras e viabilizar a

agricultura, hd mais de 10
anos, nesta pagina, vimos
insistindo, insistindo e reprisando
que mais do que qualquer
financiamento privilegiado ou
crédito emergencial seria e serd a
isencdo de impostos para 0s
produtos de cesta bésica. Pois,
agora, ao que parece, hd uma
consistente luz no fundo do tinel.
Tudo indica que o Congresso
Nacional ird aprovar o destaque do
relator da reforma tributéria,
deputado Mussa, que exatamente
prevé tributac@o zero para os
produtos agricolas essenciais que
compdem a cesta basica da
populagado.

Atraso mortal

lentidao do governo em

tomar medidas sérias,
drésticas e rdpidas parece ser a
marca registrada do jeito tucano de
governar. Na nossa drea, foi um
desastre. SO agora, 18 meses
depois, depois da terra arrasada, o
governo acordou. Este mesmo
governo, que tanto fala no Custo-
Brasil, dormiu no ponto e deixou o
tempo passar. Depois do temor,
finalmente, ao que tudo indica,
acordou de vez. Os horizontes via
aumento de consumo da populagio,
aumento de prego das principais
commodities e por agio do préprio
gOVEerno via securitizagio e
balizamento de financiamento da
safra estdo a oportunizar
perspectivas mais firmes e
promissoras.

Pena que o prejuizo, a perda de
tempo e o desgaste foram em dose
demasiada e desnecesséria.
Faltaram agilidade e competéncia.

Al ACONTEGER

[E STA ACONTECENDO

Um aprendizado de preco muito
caro.

Unma vergonha

L 4 longe, 1974, o Brasil,

ao tempo do “milagre
brasileiro”, ha 22 anos, portanto,
conseguia obter, segundo
estatisticas oficiais, o total de pouco
mais de 43.000.000 de hectares de
area plantada.No ano passado
chegou a 52.000.000 de hectares.
Mas, em 1989, foi de 55.000.000 de

hectares. Situagcao preocupante.

Agricultura e pecuaria
competitivas

estd fugindo da raia. Acha que o
governo é uma droga, ndo espera
nada dele e estd disposto a enfrentar
os desafios.

Observe atentamente ao redor e
repare se nao temos razao.

Tecnologia no campo
animal

/
I C preciso botar de vez isso na

cabeca: ontem, a terra era

decisiva para a sobrevivéncia. Hoje,
¢ o homem preparado. A terra €
adicional. O capital humano € que
faz a diferenca: o lucro. O lucro nédo
vem mais da terra e nem do banco.
Vem da capacita¢do profissional.

Amém.

O novo perfil do
produtor rural

homem. Tem entre 30 e 45

anos. E cada vez mais
atento.Tem 4nsia de saber. Assina
A Granja. Procura informacao.
Troca idéias com os vizinhos da
mesma idade. Vai as feiras e
exposicdes. Fregiienta os dias-de-
campo. Usa calca jeans, camiseta
T-shirt, boné, botinha curta e esta
mandando mais que o pai. Em
geral, tem uma razoavel, quando
nio boa, escolarizagao.

E apartid4rio e ndo tem bom
conceito do homem piblico. Detesta
os fundamentalistas radicais. Sabe
que precisa ser competitivo e nao

os ultimos 20 anos, por outro

lado, tem sido visivel a
participacao da atividade produtiva
com aporte tecnolégico nos setores
da avicultura, suinocultura e
pecudria. Tecnologia e capital mais
intensivo tém feito da regidao
Centro-Oeste uma excelente
alavanca de progresso.

Surpr esa

O setor anda tdo por baixo, tdo
cético e tao desesperangoso
que nem reagiu ao nome de Arlindo
Porto quando foi indicado ministro
da Agricultura.

Mesmo porque ser ministro de uma
area que depende do Congresso,
dos ministros da Fazenda e do
Planejamento nao € 14 grande coisa,
simplesmente porque ndo pode
muito.

Ledo engano.

O novo ministro surpreendeu e
esta surpreendendo. Positivamente.
Ja tracou principios basicos. Ja
bateu na mesa. Ja se articulou com
seus ex-colegas congressistas e nao
estd dando folga ao pessoal do
crédito e do sistema financeiro.

Ja definiu um programa
completo para a safra de verao,
antecipadamente, como ha muito o
setor vinha reclamando. O novo
ministro aparece na midia. Nao fala
abobrinha. Faz. Age. Aparece.
Comparece. Uma agradavel
surpresa. Fa
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Atencao, ranicultor!

“Venho congratuld-los pela excelen-
te qualidade da revista A Granja, com
matérias que abrangem todo o meio ru-
ral brasileiro. Como assinante hd apro-
ximadamente 10 anos, ji tive oportuni-
dade de ler matérias interessantes sobre
a drea que trabalho, pesquiso e divulgo:
a ranicultura. Por isso, me coloco a dis-
posicdo para divulgar informacdes da téc-
nica da criagido de ras desenvolvida no
Ranirio II M, de minha propriedade. A
técnica envolve utilizagdo de estufas,
com manejo muito simplificado, baixo
custo de implantacdo e manutencdo...E
sempre bom contar com uma revista atu-
al e dinimica, que ajuda o tdo-sofrido
meio rural brasileiro.”

Marco Anténio Pintaiide
Estrada dos Pires, km 5

Caixa postal 335
CEP 13480-970 - LimeiralSP

Repensar o Ibhama

“A pagina 10, da edi¢do de junho/96,
na cronica de Eduardo Almeida Reis, in-
titulada Jacarés em revista, aborda-se o
tema da liberacdo da caca, ou atividade
cinegética, no Brasil. Devemos encarar
as espécies animais, nativas ou exdticas,
como um recurso natural valiosissimo,
nao s6 renovdvel como também com alto
potencial de ampliacdo. Verificamos a
caga das mais variadas espécies animais
em diversos paises, muitos, em grande
parte, considerados desenolvidos, geran-
do empregos, receitas na forma de im-
postos e licencas de cacga. A grande mai-
oria desses pafses tem um potencial bio-
I6gico e drea fisica muito inferiores aque-
les encontrados no Brasil. A diferenca
estd na seriedade dedicada ao assunto e
na falta de preconceitos ou tabus. Hoje,
sabe-se que o o cagador amador — e, em
alguns casos, o profissional — & um dos
principais responsdveis pela preservagio
da natureza. Na verdade, o grande res-
ponsivel pelo desaparecimento de espé-
cies animais, em algumas regides, é a
destruicio do habitat, geralmente através
de outras atividades humanas que nio a
caca. Por isso, acredito ser chegada a hora
de acabar com a tirania do Ibama, érgdo
que jamais demonstrou competéncia ou

talento para regulamentar a exploracio e
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gerenciamento dos nossos imensos recur-
s0s naturais renovaveis, que poderiam
fornecer enorme beneficio 4 economia
brasileira, se racionalmente utilizados.
Esta publicagdo, de reconhecida integri-
dade, deveria ser um dos veiculos de di-
vulgacdio deste assunto, lembrando que
a caca poderia ser uma extensdo e at€ uma
fonte de renda suplementar a atividade
agropecudria.”
Rodrigo Tardelli Meirelles
Campinas/SP

Bagunca agraria

“Parabenizo o esforco com que os
senhores nos trazem estas informacoes
e, por favor, continuem sempre nos ori-
entando com tecnologias e novidades,
bem como publicando depoimentos de
pessoas ligadas ao meio agropecudrio.
Dito isso, li na edi¢io de junho tltimo a
carta enviada pelo senhor Jodo Pedro
Stédile, diretor do Movimento Sem-Ter-
ra, de Sdo Paulo. Concordo, em parte,
que certas areas devem ser desapropri-
adas para assentamento a lavradores que
provem, primeiramente, que sio pesso-
as idoneas e com vocacgdo para a
agricultura...No entanto, a bagunca esta
aumentando, e bastante. Temos visto
isto na televisio, direto, e por via escri-
ta. O tema reforma agrdria tem sido
motivo de muita polémica. Estes supos-
tos sem-terra — que estdo parando pes-
soas nas estradas, com passeatas, e inti-
midando os ocupantes de veiculos com
foices e enxadas, de uma forma agres-
siva — sdo protegidos pela lei e pela
midia. Ora, o direito deste povo acaba
onde comega o meu. Fiquei parado com
minha familia durante duas horas, em
pleno meio-dia do més de janeiro, na
regido de Teodoro Sampaio, debaixo de
um sol escaldante. Tivemos que assistir
uma passeata que parou o transito, com
0s supostos sem-terra incitando, ame-
drontando, achando-se no maior direito
€ razdo. Isto chama-se falta de respeito,
sem-vergonhice de um povo que nio é
ligado a terra. Sdo desempregados de
grandes centros, a mando de grupos po-
liticos, a fim de desestruturar e provo-
car uma revolugdo fundidria no campo.
Se as autoridades ndo se preocuparem
com esta impunidade, logo o sangue que
correrd no campo serd maior do que cor-
reu no Pard...Politicos, INCRA, socie-

dade, policia, Exército, midia, abram os
olhos, porque o estopim estd se acaban-
do e a bomba estd prestes a explodir. E
nés, que produzimos e moramos no
campo com nossa familia, como ficare-
mos?”

Madrio Roberto Scheide
Chapaddo do SullMS

Sugestoes & saudacoes

“Como assinante, satido a iniciativa
da revista em colocar uma home page
na Internet. Aproveito para parabenizar
pela reportagem ‘Prevenir € o melhor re-
médio’, matéria do repérter Emerson
Cervi que aborda o tratamento preven-
tivo aos carrapatos. Também sugiro que
A Granja faca uma reportagem sobre a
situag@o precdria com que 0s pecuaris-
tas do Rio Grande do Sul se deparam na
hora de vender seus animais para abate.
Atualmente, inimeros estelionatérios se
aproveitam dos frigorificos ji falidos
para enganar, ludibriar e calotear o pe-
cuarista gaicho. Como podemos ter se-
guranca na hora de vender nosso pro-
duto?”

Flavio Coutinho
coutinho@portoweb.com.br

“Gostaria de sugerir a inclusio dos
enderecos eletrbnicos e das home pages
da Embrapa e da Esalq na revista. Apro-
veito para parabenizar a iniciativa de
partir para a Internet.”

Madrio Liicio Machado Mello Jr.
mlucio jr@microclub.com.br

0 custo-Brasil

“Que tal A Granja abordar o cha-
mado custo-Brasil, que tanta inviabili-
za a nossa producido? Creio que € hora
de botarmos o dedo na ferida. E chega
de dizer que o agricultor é incompeten-
te!”

Oséas Lucena
Florianopolis/SC

Tire suas duvidas ou dé a sua opinido.
Escreva para redacgao da revista
A GRANJA, Av. Getulio Vargas, 1558, CEP
90150-004, Porto Alegre/RS. O fax é: (051)
233-2456. E o nosso E-mail na Internet:
agranja@via-rs.com.br
As cartas ou mensagens poderdo ser
publicadas de forma resumida.




QUI ESTA A SOLUGCAO

Esta e venenosa

“Tenho, por forca das cir-
cunstincias, interesse em ob-
ter informagoes sobre a pos-
sibilidade de comercializaciio
de veneno de crotalideos, em
especial jararacugu (Bothrops
Jararacussu). E que, durante
anos, impedi, na regido onde
moro, a perseguicio as co-
bras. A consegiiéncia é que,
agora, temos uma verdadeira
praga destes animais. Quais
os caminhos?”

Uwe Peter Kohnen
Nova Friburgo/R]

— Em primeiro lugar,

€ importante se certi-
ficar de que as tais serpentes
sdo venenosas, pois existe
uma cobra muito parecida
com a jararacugu e que € ino-
fensiva. Em segundo lugar,
técnicos ligados a vdrios ins-
titutos de extracdo de veneno
de cobras — Butantan (SP),
Ezequiel Dias (MG) e Vital
Brazil (RJ) — garantem que

a exploragdo deste produto
por particulares € antieconé-
mica, uma vez que o mercado
de antigenos jd estd plenamen-
te abastecido pelos serpentd-
rios jd existentes. Se quiser in-
sistir; 0 primeiro passo € soli-
citar uma autorizacao do Iba-
ma ai do Rio de Janeiro para
fazer a exploracdo comercial
do criatorio. Para tanto, con-
tate com a bidloga Beatriz
Braga, do setor de fauna, pelo
fone (021) 221-6778. Caso
contrdrio, se deseja apenas se
livrar destes animais peco-
nhentos, contate com o Insti-
tuto Vital Brazil, fone (021)
711-0012, e fale com o dr. Ani-
bal Melgarejo. Esta instituicao
Sard um levantamento da situ-
agdo e cederd caixas e gan-
chos para o recolhimento. Um
detalhe: as cobras recolhidas
irdo para o Vital Brazil como
doagdo, porque € proibido por
lei comercializar animais sil-
vestres.

Temos hormaénio

“Peco que me fornecam o
endereco de alguma empresa
que produza horménios vege-
tais, pois nio tenho encontra-
do nenhuma informacao a este
respeito.”

Rudimar Mews
Doutor Augusto Pestana/RS

“ — Rarissimas sao as

empresas, no Brasil,
que comercializam estes pro-
dutos, porque muitos deles
sao fabricados no exterior. No
entanto, o importador paulis-
ta Agro Mcthon oferece o dci-
do indol-butirico canadense
para trés aplicacées distintas:
enraizamento, floragdo e fo-
lhagem. Faca seu pedido pelo
telefone (011) 213-1431, com
dona Miriam.

Disk-racao

“Gostaria de obter informa-
cdes sobre como operaciona-
lizar uma indistria de ragdes.”

Neri Jodo Vendrame
Palotina/PR

— Existem vdrios ca-

minhos. Mas, como
primeiro passo, aconselha-
mos entrar em contato com a
entidade que representa o se-
tor, que lhe dard todas as in-
formacgdes necessdrias para
tal. Anote ai: Sindicato Naci-
onal da Indiistria de Alimen-

tacdo Animal, Rua Cldudio
Soares, 160, Bairro Pinhei-
ros, CEP 05422-030, Sdo
Paulo/SP. Se preferir, ligue
(011) 211-3933 e fale com o

sr. Jodo Prior.

Aves poedeiras

“Sou aluno de Zootecnia e
gostaria de obter informagdes
sobre a utilizacdo de mandio-
canaracdo de aves poedeiras.
Se for possivel, fornecam uma
relagdo de pesquisadores que
trabalham com o assunto.”

Diogo Ito

Pirassununga/SP

m — Segundo o pesqui-
sador Volnei Conci,

que trabalha Fundacgdo Esta-
dual de Pesquisa Agropecud-
ria (Fepagro/RS), em Porto
Alegre, a mandioca deve ser
fornecida as aves poedeiras na
forma de farinha, numa per-
centagem de 20% do total da
composicdo da racdo. O au-
mento deste percentual pode-
ria comprometer o balanco
nutricional do plantel. Para
conseguir pormenores sobre o
uso desta planta em avicultu-
ra, contate com o professor
Edivaldo Anténio Garcia, uma
das maiores autoridades nes-
te assunto. Ele trabalha na
Unesp de Botucatu/SP, Depar-
tamento de Producdo Animal,

e pode ser acessado pelo fone
(014) 821-3883.

Tan;ﬁnia ganha-
espaco

“Nio tenho conseguido
informacdes técnicas sobre
o0 capim tanzéinia-1, que di-
Zem ser muito bom para o
gado, e nem sei de quem
comprar. Vocés podem me
ajudar?”

Jiilio Roberto Paludo
Curitiba/PR

— O tanzdnia-1 (Pa-

nicum maximum) €
um capim origindrio da Afri-
ca, como tantas pastagens
cultivadas no Brasil. E uma
planta cespitosa, com cerca
de 1,30m de altura e folhas
decumbentes com 2,6cm de
largura. Os colmos sdo leve-
mente arroxeados, e as lami-
nas e bainhas ndo possuem
pilosidade ou cerosidade. As
inflorescéncias contém espi-
guetas arroxeadas, também
sem pilosidade. Desenvolvi-

do pela Embrapa de Campo
Grande/MS, é uma planta
exigente em fosforo e potds-
sio, principalmente na fase
de implantacdo. Experimen-
tos de trés anos atestam que
o tanzania foi superior aos
cultivares tobiatd e colonido,
tanto em ganho por animal
quanto em ganho por drea:
o ganho médio por cabeca foi
de 720g nas dguas e 240g na
seca. Também numa compa-
ragdo com estes dois capins,
o tanzdnia-1 mostrou maior

resisténcia a cigarrinha-
das-pastagens e baixa sus-
cetibilidade as principais
doengas que atacam este
cultivo, nas condigoes eda-
foclimdticas do Mato
Grosso do Sul. Outros da-
dos técnicos: Embrapa/
CNPGC, fone (067) 763-
1030. Para adquirir se-
mentes e obter outras di-
cas de manejo, procure a
Sementes J.C. Maschietto,
de Pendpolis/SP, telefax
(0186) 52-1260.
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DUARDO ALMEIDA REIS

Versao e fato

o contrario do que se possa pen-

sar, versao e fato ndo caminham

de mios dadas no noticidrio do
nosso Pafs. A comecar pelo “Dia do
Fico”, quando até se inventou uma frase
de efeito, para botar nos ldbios do prin-
cipe regente e locotenente do rei de Por-
tugal: “Como é para o bem de todos e
felicidade geral da nagdo, diga ao povo
que fico”. .

Tudo bem que ndo se possa garantir,
quase 180 anos depois daquele dia, se D.
Pedro disse mesmo alguma coisa, quan-
do chegou a sacada do Pago. Mas de um
fato ocorrido h4 um més ou dois, grava-
do, filmado e exibido pelas televisoes do
mundo inteiro, o minimo que se pode
pedir é que a versao tenha alguma rela-
cdo com o que realmente ocorreu.

Refiro-me ao episédio de Eldorado do
Carajds, transformado em f:hacina d_e
Carajds. Sem remontar as origens da si-
tuagdo, que devem datar da descoberta
do Brasil, vejamos o que aconteceu na-
quele dia especifico. Um grupo de cida-
dios, coordenado e conduzido por agita-
dores profissionais, obstruia uma estra-
da publica. }

Chamada para desobstruir a estrada,
a PM do Par4 foi recebida a porrete ~fcn:
ce. Vale notar que a policia do Para nao €
composta de cidadaos neozelandeses: €
formada por brasileiros, malpagos, mal-
treinados, que 14 estio cumprindo ordens,
a servico da sociedade. De qualquer f’01_'-
ma, trabalhadores que cumprem .h?rar}-
os, tém disciplina, tém nome, residéncia
fixa e carteira assinada.

Diante da reagao do grupo do cfll_ama—
do Movimento Sem-Terra, a policia re-
cuou, procurando refugiar-se pqrto de
seus caminhdes. E foi perseguida —
como o filme nos mostrou — pelos qlc!a-
daos do MST, agulados por um sujeito
que tinha um megafone, ou aparelho
equivalente. Acuados ao chegar aos ca-
minhdes, os policiais, num caso clarissi-
mo de legitima defesa, deram alguns ti-
ros de metralhadora, matando apenas 19
cidaddos do MST.

Se digo e escrevo “apenas”, € porque,
naqueles mesmos dias, um tnico surfis-
ta australiano, sem dispor de metralha-
doras, matou 36 compatriotas. Dispon-
do de metralhadoras, se os PMs estives-
S€m mesmo no proposito de efetuar uma
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chacina, teriam fuzilado todos os atacan-
tes — 0 acampamento inteiro — € nao
19 cidadaos apenas. Em certo sentido, a
reacdo da policia, acuada a porretadas e
foicadas, até que foi limitada.

O fato ocorrido em Eldorado do Ca-
rajds e mostrado ao mundo no filme fei-
to no local, em linhas gerais, foi o ex-
posto ai em cima. Quanto as versdes, ja
a partir das primeiras exibicdes do video,
tém sido inacreditdveis. Isto €, seriam
inacreditaveis, se todos ndo soubéssemos
do que € capaz a interpretacio facciosa e
ideoldgica de um episddio.

Logo falou-se em trabalhadores mor-
tos a queima-roupa. A queima-roupa sim,
que era a queima-roupa que atacavam os
policiais a foi¢adas. Depois, por que os

rendo. Ou, entdo, admitir o fracasso e
bancar o projeto pelo resto da vida, como
estd custando R$ 6 milhdes por ano, ao
Incra, a folha de pagamentos de funcio-
ndrios, parceleiros e fornecedores da
Usina do Caxangd, em Ribeirfo, a 80
quiléometros de Recife, que deveria ser
um projeto-modelo de reforma agraria.

Se a noticia é manipulada e distorci-
da quando morrem “trabalhadores” sem-
terra — insisto nas aspas, em sinal de
respeito pelo verdadeiro trabalhador ry-
ral brasileiro — , € também distorcida e
manipulada no caso da Fazenda Nata)j-
cia/MA, quando um grupo do MST ip.
vadiu a empresa rural e assassinoy trég
empregados.

No principio, os trés foram aprese,.
tados como pisto-

desempregados, ou
desocupados, ou
baderneiros profis-
sionais ou 14 o que
sejam os cidadaos
do MST, sdao “tra-
balhadores”, en-
quanto o policial

A midia transforma
sem-terra em mocinho e
policial em bandido

leiros, jaguncos oy
agentes do capita.-
lismo internacijq.
nal. Provado que ge
tratava de um cozj.
nheiro, um tratorijs-
ta e um vigia, fqo.

que 14 estd traba-
lhando, e cumprindo ordens, € bandido e
assassino?

“Trabalhadores desarmados chacina-
dos pelas metralhadoras da PM” — dizi-
am as manchetes, esquecidas de que uma
foice em mao hdbeis pode ser arma de-
vastadora. De outra parte e ao contrdrio
dos traficantes, a policia ndo roubou e
contrabandeou as metralhadoras: rece-
beu-as da sociedade para manter a ordem
e delas fazer uso, se e quando preciso.

Distorcidas, retorcidas, escandalosa-

mente manipuladas, as informagdes so-
bre o episédio correram mundo. E os re-
sultados tém sido os que se véem por af,
sem que o0 governo, aparentemente, se dé
conta da gravidade da situagio. Hi um
movimento revoluciondrio, com acampa-
mentos, bandeiras, barracas, veiculos,
tratores, combustiveis, radios, telefones
celulares, dinheiro, disciplina, hierarquia,
defendendo uma causa simpdtica aos
olhos dos inocentes e dos inocentes tteis:
um pedaco de terra para o “trabalhador”
sem-terra.

Dar o pedaco de terra, estrutura, in-
fra-estrutura, crédito, assisténcia técnica
e esperar que o Fulano e sua familia ven-
dam a “propriedade” e fujam de 14, cor-

. ] . ram promovidos 5
“funciondrios” da fazenda. Nio sio trq.
balhadores, mas “funcionarios”, palayr,
que no Brasil tem conotagio de barnapg
que fica o dia inteiro a-toa, mamando nas
tetas do governo.

Houve mais: os elementos do MST
queimaram os caddveres dos “funcions.
rios”, em vez de lhes dar sepultura de-
cente. E a providéncia foi recebida com
aplauso por uma parte da midia: queima-
dos por motivos higiénicos. Ora viva! que
0 MST se preocupa com a higiene.

Os empregados da Fazenda Natalicia
foram atingidos por disparos (“atingidos
por disparos”, em vez de assassinados, é
uma delicia...) de cartucheiras, “prova-
velmente de espingarda calibre 12, arma
usada para cagar”, como fez questio de
dizer a revista Veja. Contudo, quando
uma arma calibre 12 € vista na mio de
um policial, logo se transforma em esco-
peta, nas paginas da mesma publicacio.
Diga-se, em favor dos estragos feitos
pelas escopetas, que sdo danados para
“atingir por disparos”, com uma rebolei-
ra de um metro de didmetro de chumbo
grosso, quaisquer sujeitos que estejam a
uma distincia de até 50 metros do “ca-
cador”. Fa



PORTEIRA ABERTA

Café desperdicado

0 cafeicultor brasileiro terd um pre-
juizo médio de R$ 60 mil a cada
mil sacas se optar por colher seu café com
um nimero muito grande de grios ver-
des. O alerta é do agrénomo Aldir Al-
ves Teixeira, consultor da torrefadora
italiana Illycaffe. Teixeira realizou cdl-
culos baseados na observagio da colhei-
ta de algumas fazendas, tendo como re-
feréncia a cotagio didria do produto.
Pelos cilculos do agrénomo, em mil
sacas com 25% de graos verdes sio per-
didas 64 sacas, s6 com a diferenga de
peso. Se for levada em conta a exigén-
cia do mercado importador, que sé aceita
graos com classificacdo até tipo 3 (com
no maximo 12 defeitos), ainda serd ne-
cessdria a eliminaciio de 230 sacas de
defeitos verdes. A época certa para a
colheita, segundo o técnico, é determi-
nada pela avaliacio visual da lavoura.
Como o café brasileiro é o de terreiro,
preparado pela via seca, é melhor co-
lhé-lo quando o fruto j4i estiver seco.
Para Teixeira, a falta de informagcio e
de conhecimento dos produtores brasi-
leiros deprecia a qualidade do produto,
que hoje € classificado entre os tipos 6
e 7, muito abaixo do tipo 3, exigido pelo
mercado. Isso sem contar na produtivi-
dade, que ndo ultrapassa 15 sacas por
hectare, quando a média considerada
boa é de 40 sacas por hectare. Num pais
tradicional nesta cultura, esses nimeros
sdo uma vergonha.

Goleada
brasileira

Mercosul provocou uma quebradei-

ra generalizada dos produtores de
aves e suinos da Argentina. Com o forte
poder de competi¢do dos brasileiros, as
carnes de frango e suino produzidas no
Brasil chegam ao pais vizinho com pre-
cos inferiores ao praticado no mercado
local. Segundo Alejandro Galetto, presi-
dente do Instituto Nacional de Tecnolo-
gia Agropecudria da Argentina (INTA),
0s hermanos passaram a copiar parte do
sistema de producdo da Perdigdo, sedia-
da em Chapec6/SC. Mesmo assim, o0s
problemas nao foram contornados, por-
que a opg¢do dos consumidores recaiu
sobre o barato frango brasileiro. Na car-
ne suina, o problema é o mesmo. Enquan-
to o quilo da carne de porco vivo argenti-
no custa US$ 1,00, o Brasil produz por
US$ 0,80. A diferenca entre os dois pa-
ises € que os brasileiros tém uma pro-
dugao familiar, que ndo usa mao-de-obra
paga, o que reduz os custos. O mesmo
ndo acontece com o principal parceiro
comercial do Brasil no Mercosul. Com
isso, a producdo de pollos e porcinos €
cada dia menor, e nossos parceiros op-
taram pela produc@o e exportagio de lei-
te e derivados para o Brasil. No merca-
do de frango e suino, assim como no fu-
tebol, os resultados estio mais favora-
veis para o Brasil. A andlise de Galetto
¢ de que a Argentina ainda continuard
importando frango por muito tempo. E
olha que de ave o Galetto entende. Ou
nao?

Arroz organizado

decisdo da Superintendéncia do

Banco do Brasil no Rio Grande do
Sul de reduzir os juros aplicdveis sobre
a divida securitizdvel acima de R$ 200
mil dos produtores de arroz esta provo-
cando a maior polémica. O percentual
foi reduzido de 16,95% para 12% ao
ano, mais o Indice de Reajuste de Pou-
panca (IRP). O descontentamento € ge-
ral, pois a decisdo do Banco do Brasil
beneficia apenas os arrozeiros gatichos.
Cooperativas, entidades e produtores de
todo o Pais querem que o beneficio seja
estendido aos demais setores agricolas.
Apesar disso, a decisdo do banco nao
agradou os produtores, que queriam uma
reducdo ainda maior, segundo informou
o vice-presidente da Federacao da Agri-
cultura do Rio Grande do Sul (Farsul),
Régis Lemos Salles (foto). Ele acredita
que esse € o primeiro passo para o dié-
logo entre o governo e os produtores, e
elogiou a atitude da superintendéncia do
banco. Para Salles, toda a cadeia pro-
dutiva agricola pode chegar a um con-
senso com 0 Banco do Brasil, desde que
haja mobilizacdo das liderancas. A jus-
tificativa do Banco: os arrozeiros gau-
chos tém um percentual de endivida-
mento bem mais expressivo que outras
lavoureiros.

Os vigilantes do pomar

e depender dos técnicos da Divisiao

de Vigilancia e Controle de Pragas
do Ministério da Agricultura, a fruticul-
tura nacional ndo ird fazer feio no Mer-
cosul. No més de julho, eles partiram
para um grande cruzada nas regides de
Vacaria/RS e Lages/SC, objetivando
identificar e eliminar todas as frutife-
ras que hospedam a praga conhecida
como Cydia pomonella. A mariposa
veio da Argentina, dizem os técnicos, e
causa grande estrago nas plantacdes de

péra, maga, nectarina, péssego etc. Jun-
to com este “policiamento vegetal”,
veio também o controle nas fronteiras
e o uso de armadilhas com feromoénios
na Ceasa paulista. A ordem € garantir a
sanidade das frutas dentro do Merco-
sul e evitar que o inseto se instale de
vez nos nossos pomares. O trabalho esta
sendo levado tao a sério que, 6 no més
de abril, o Brasil rejeitou 300 tonela-
das de macd da Argentina. E isso ai:
sem qualidade, go home!
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Ainda tem
muito
campo
pela frente

Apesar da timida
producio, a procura por
softwares do meio
rural mostra que o
produtor moderno jd se
preocupa, e muito,
em gerenciar melhor o
seu 1negocio

Gilberto Severo

desenvolvimento de softwares

especificos para utilizacdo no

setor agropecudrio €, sem duvi-
da, importante ferramenta no aumento da
eficiéncia da propriedade e para garantir
maior competitividade num mercado
cada vez mais aberto. Com a globaliza-
cao da economia, onde o chamado just-
in-time é cada vez mais levado em con-
ta, o controle gerencial e técnico da fa-
zenda é fundamental, dada a necessida-
de de produzir cada vez mais com maior
rentabilidade. E, assim como a energia
elétrica e a telefonia, a informatica dei-
xou de ser um servigo exclusivamente
urbano para instalar-se nas propriedades
rurais, independentemente da distincia
das grandes cidades. No entanto, é uma
tecnologia ainda pouco utilizada pelos
ruralistas brasileiros. Isso se reflete no
resumido nimero de produtos voltados
para o setor, frente ao total de programas
disponiveis no mercado.

De acordo com o levantamento feito
recentemente pelo Softex 2.000 — pro-
grama desenvolvido pelo Conselho Na-
cional de Desenvolvimento Cientifico e
Tecnol6gico (CNPq) em parceria com
Programa das Nacoes Unidas para o De-
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QUANTO CUSTA INVESTIR EM INFORMATICA

Tamanho da
atividade

Custo da
informatica por
hectare em cada
safra (RS)

Equivaléncia
produto

Equivaléncia
insumo

Lavoura de 50ha

20,00

1,6 saca arroz ou
2,8 sacas milho
ou 1,29 saca soja

0,06t calcario ou
36 litros gasolina
ou 1,29t calcario

Lavoura de 100ha

10,00

0,8 saca arroz ou
1,4 saca milho ou
1 saca soja

0,03t calcario ou
18 litros gasolina
ou 0,64t calcario

Lavoura de 200ha

5,00

0,4 saca arroz ou
0,7 saca milho ou
0,5 saca soja

0,015t calcario ou
9 litros gasolina
ou 0,32t calcério

Lavoura de 500ha

2,00

0,16 saca arroz ou
0,3 saca milho ou
0,2 saca soja

0,01t calcario ou
4,5 litros gasolina
ou 0,16t calcdrio

adormecido vai acor-
dar. “O acesso do pe-
queno e médio produ-
tor aos programas sé
serd possivel quando
os pregos forem mais
em conta. O software
ainda é um insumo
caro para o ruralista”,
admite Carlos Fer-
nando Franco Junior,
diretor da Agrocom-
putacido Comércio,
Exportacdo e Impor-
tacdo Ltda, de Campi-
nas/SP. Ele ndo acre-

anos - Fonte: Planejar

senvolvimento, que tem o objetivo de
apoiar a indudstria nacional de software
— junto a 700 empresas no Brasil, dos
2.500 programas comercializados, ape-
nas 75 sdo voltados especificamente para
a agropecudria. Ou seja, 3% do total. Se
for considerado que o agribusiness abo-
canha 35% no Produto Interno Bruto
(PIB) brasileiro, a atividade rural ainda
estd muito longe da tecnologia em infor-
matica. “Considerando esses produtos
como amostra do mercado, constatamos
que os setores administrativo/financeiro,
como geréncia, planejamento, aspectos
contdbeis e de pecudria sao os que estdo
disponiveis em escala maior. Para os se-
tores ndo-sujeitos 4 padronizagdo a ofer-
ta € ainda menor”, explica Adauto Ribei-
ro, coordenador da drea de pesquisa do
Softex, sediada em Campinas/SP. Os pro-
gramas destinados a lavoura, como an4-
lise de solo, calagem, adubagfio e plan-
tio, ainda sfio novidades.

Apesar do imenso potencial da agro-
pecudria brasileira, as empresas produ-
toras de softwares enfrentam grandes
obstdculos para comercializar o produ-
to, seja pela falta de informacio do rura-
lista, ou pelo custo de implantagio do
sistema na propriedade. A crise que pai-
ra sobre o agribusiness ha pelo menos
cinco anos também impede o acesso ao
produtor a tecnologia e congelou o mer-
cado de softwares rurais. Na verdade,
como a oferta de programas direciona-
dos ao campo € pequena, o agricultor
acaba sendo penalizado, porque o custo
do produto ainda é considerado alto. Um
programa-padrao, por exemplo, custa, no
minimo, US$ 180. J4 os mais completos
variam entre US$ 5 mil a US$ 10 mil.

Mercado — Mesmo sabendo que o
segmento de software agropecudrio ¢ um
dos que pode apresentar rdpido cresci-
mento, as empresas sio cautelosas ao
abordar o momento em que o gigante

*Levando em conta que a vida util minima dos investimentos em informdtica seja de quatro

dita num aquecimen-
to das vendas a curto
prazo e salienta tam-
bém que o mercado estd estacionado por-
que a cultura da informdtica ainda ndo
foi assimilada pelo homem do campo.
“Hoje, quem vive somente da renda da
terra estd investindo menos. Quem inves-
te na informatizag@o rural sdo os empre-
sdrios do setor comercial que tém o cam-
po como atividade secunddria”, comple-
menta.

Se alguns empresdrios reclamam que
o mercado estd “pa-
rado”, outros apos-
tam todas as fichas
na recuperacio do
setor e fazem proje-
¢oes mais do que ani-
madoras. Para o dire-
tor da Planejar Sof-
tware, de Canoas/RS,
Luciano Medici An-
tunes, o segundo tri-
mestre de 96 apre-
sentou excelentes re-
sultados, com um au-
mento de 40% sobre
igual periodo do ano
passado, o que ali-
menta a expectativa
de um incremento em
torno de 30% nas
vendas neste ano.
“Mesmo com as difi-
culdades, os produto-
res estdo mais conscl-
entes da necessidade
de acompanhar as
mudangas da econo-
mia e conseguir um
custo x beneficio efi-
caz”, garante.

Somente quem j4
informatizou a propri-
edade sabe das vanta-

=

Druck, da Estincia da
Quinta: simulagdes antes
do plantio

gens que ela proporciona na hora de ad-
ministrar as contas. Desde que implan-
tou um programa de gerenciamento na
fazenda, hd trés anos, o agrénomo Péri-
cles Druck, da Estincia da Quinta, de Rio
Pardo/RS, vem tendo bons resultados
quanto ao controle financeiro da propri-
edade. Ele diz que hoje nao tem condi-
coes de se planejar sem o auxilio da in-
formdtica. “Como eu posso armazenar
um volume de dados muito maior, tenho
condi¢des de me programar melhor a
cada safra. Além disso, é possivel fazer
simulacdes antes mesmo de iniciar o
plantio”, garante. Dos 3.250 hectares da
fazenda, Druck planta arroz, milho, soja,
sorgo, semente de arroz e forrageiras em
1.500 hectares. O restante € destinado a
pecudria. Atualmente, o agronomo esta
testando o programa SGO - Lavouras, de-
senvolvido pela Planejar, especialmente
para a producao agricola. O software cal-
cula os custos bdsicos como méao-de-obra
e insumos da lavoura e fornece dados so-
bre fertilidade e correcdo da terra.
Futuro — Ao desenvolver programas
especificos para a producdo agricola, as
empresas atingem um nicho até entido
pouco explorado. Para o também agro-
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nomo Nelson Batista Martin, pesquisador
do Instituto de Economia Agricola (IEA),
de Sdo Paulo/SP, os produtores de maior
porte acabam desenvolvendo seus prépri-
os programas devido a caréncia de pro-
dutos mais eficientes. Martin classifica a
linguagem de boa parte dos programas
existentes no mercado como pouco aces-
sivel ao ruralista sem nenhum conheci-
mento em informdtica. “Os sistemas ge-
renciais sdo muito especificos, além de
serem frageis e ndo fornecerem informa-
¢oes rapidas ao empresario”, salienta. Ele

defende ainda que os programas sejam
rodados em windows em vez do DOS, por
apresentar uma linguagem mais acessivel.

Mais softwares para a agricultura
— Este foi o grande pedido dos partici-
pantes do I Semindrio Sul-Brasileiro de
Informatica na Agricultura, realizado no
Centro Nacional de Pesquisa de Trigo
(CNPT), unidade da Embrapa localiza-
da em Passo Fundo/RS, no inicio de ju-
lho. O evento reuniu 250 produtores e
técnicos para discutir o papel da infor-
matica no futuro da propriedade rural.

Foram apresentados cerca de 20 softwa-
res abrangendo desde custos da lavoura
de grios e monitoramento climdtico, até
sistemas eletrdnicos de informacdes do
mercado agricola.

Os agricultores que desejam se infor-
matizar devem ter em mente que se a pro-
priedade ndo for suficientemente orga-
nizada a implanta¢@o de um sistema nao
terd nenhum efeito. “O produtor que néo
possui nogdo de administragio tem mui-
to mais dificuldades em tirar proveito do
sistema”, conclui Martin. EJ

B O sistema de interpretagdo de and-

lise de solo e recomendacio de calagem
e adubagdo (Fértil 1.0), desenvolv_ido
pela Agrotis Consultoria Agrondmica,
de Curitiba/PR, é um dos poucos pro-
gramas existentes no mercado destina-
do exclusivamente ao estudo do solo.
Segundo o agronomo Paulo Chedid Si-
mao Filho, um dos diretores da empre-
sa, o software realiza o calculo automa-
tico de soma de bases, saturacdo de alu-
minio, estimativa de nitrogénio, CTC e,
ainda, diagnostica os resultados da ana-
lise de solo e os valores a partir dela cal-
culados. O sistema possui cadastro das
tabelas de adubacfo e parametros de di-
agnoéstico para as andlises, divulgados
pelos principais 6rgaos de recomenda-
caoe pesquisa do Pais, como Iapar, IAC,
CFSMG, Emgopa, CPCA e CNPH.
“Dessa maneira, o usudrio tem a possi-
bilidade de escolher a orientacdo mais
indicada e configurar as recomendacdes
i sua metodologia de cdlculo, modifican-
do tabelas ja cadastradas ou inserindo
novas orientacoes”, acrescenta.

Sob o ponto de vista econémico, 0
diretor acredita que o sistema ¢ eficien-
te, pois permite a avaliacdo de cada al-
ternativa tecnicamente possivel, deixan-
do ao usudrio o poder de decisao. “Nos-
so programa, hoje, é usado também por
drgaos de pesquisa que necessitam de in-
formacGes obtidas ao longo dos anos,
através da andlise da evolucao da fertili-
dade e correcdo da acidez dos solos, pos-
sibilitando, assim, um acompanhamen-
to do aumento da produtividade das cul-
turas, baseado nas recomendages reali-
zadas”, garante. Informacoes fone/fax:
(041) 342-1733.

B SGO - Lavouras (versao 2.0) —
Além do completo controle dos custos
de producao de lavouras de qualquer
tipo, o software possibilita simulacaes,
onde o produtor calcula o custo x bene-
ficio usando adequadamente os insumos
a serem aplicados no preparo da terra
antes do plantio. O programa possui ain-

st

Aqui, os softwares para implantacao e manejo das lavouras

da base de dados que controla os custos com
mao-de-obra por categoria de trabalhado-
res envolvidos na producio, fornece com
maior precisio as despesas para realizar
cada uma das operagdes com maquinaria e
implementos, assim como estuda a viabili-
dade do uso de maquinas mais ou menos
potentes.

Quem faz: Planejar Software, de Cano-
as/RS. Fone: (051) 472-1168, fax: 472-
7700.

B ADM-Agricola— Realiza o controle
das atividades em cada talhdo e o levanta-
mento dos custos de produgdo, controle de
estoque, irrigacio, dados de clima e todo o
leque de despesas da fazenda. O software
fornece relatdrio detalhando a utilizacao de
maquinas e equipamentos; mostra os peri-
odos totais de uso e consumo de combusti-
vel; despesas efetuadas com os fornecedo-
res; relatorio de custos fixos e varidveis;
analisa os gastos em cada uma das lavou-
ras (geral e por hectare).

Quem faz: Agrisoft Brasil, de Curitiba/
PR. Fone (041) 346-2056.

1] GV-Agri — Apresenta-se nas ver-
sdes mono e multifazenda. Cada versao é
dividida em médulos distintos, agrupados
de acordo com o tipo de atividade a ser de-
senvolvida. O software monofazenda en-
globa os médulos: fazenda, cadastro, so-
los, produtos, plantio, planejar e financei-
ro. O item solos fornece ao produtor infor-
macdes prévias sobre a necessidade de cor-
re¢ao e adubagdo do solo, assim como a
quantidade e os tipos de adubos a serem
utilizados. O GV-Agri permite ainda um
acompanhamento sistemadtico da evolucdo
ou perda da fertilidade da terra, destacan-
do elemento por elemento quimico.

Quem faz: Vale Verde Consultoria
Agropecudria e Informatica Ltda., de Juiz
de Fora/MG. Fone/fax: (032) 216-3658.

M SGA (Sistema Gerencial Agricola) —
Sistema para planejamento e controle das
atividades agricolas e de manutengdo de
pastagens. O SGA integra o uso de fertili-

zantes, defensivos, corretivos, herbici-
das, horas-mdquina, dias-homem as 4re-
as agricolas — talhdes ou piquetes —,
bem como correlaciona a produgio das
mesmas e 0 histérico de fertilidade do
solo. Fornece informagodes que permi-
tem ao produtor corrigir a terra antes do
plantio.

Quem faz: Agrocomputacdo Comér-
cio Exportacdo e Importagao Ltda.,
Campinas/SP. Fone: (0192) 55-6910,
fax: 55-0682.

M Solar (Sistema de Otimizagdo do
Lucro na Administracao Rural) — Tra-
ta-se ndo apenas de um software, mas
de uma prestagdo de servicos. O usua-
rio do sistema € um agrénomo que se
utiliza do software para assessorar indi-
vidualmente as propriedades agricolas.
O Solar fornece estudo sobre fertilida-
de da terra e 0 manejo do solo para pra-
ticas de plantio direto. Através dele, o
produtor recebe relatérios detalhados
sobre o planejamento agricola e imple-
mentagdo das tecnologias recomenda-
das.

Quem faz: Elekeiroz Servigos, de
Guard/SP. Fone: (016) 831-1920, fax:
831-1518.

B SAAI (Sistema de Administracio
Agricola Integrado) — Software para
controle da producao agricola multiem-
presa e rede local, com relatérios por
propriedade, lote, talhdo e produto. O
SAAI é composto por trés médulos: o
farm manager (administracdo financei-
ra), produgdo e maquindrio. O primeiro
modulo ja é comercializado. Os dois
tultimos foram testados e devem entrar
Em escala comercial no més de setem-

rO.

Quem faz: Resulta Representagdes
Comerciais Ltda., de Campo Mourio/
PR. Fone/fax: (044) 822-2621.

A relacdo de softwares foi forneci-
da pelo Softex 2.000. Outras informa-
coes pelo fone (019) 239-3070.
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A MWM COLOCA EM CAMPO
O ARRANCA-TOCO FUTEBOL CLUBE.
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O destocamento prepara o solo para o arado. Depois vem a semeadura.
E finalmente a colheita. Tudo isso é feito com méxima economia, gragas &
tecnologia MWM. Os motores MWM Série 229 sdo muito robustos e resis-
tentes. Os cabecotes individuais e as camisas Omidas removiveis facilitam

a manutengdo.
E as pecas de reposicdo sdo encontradas com

muita facilidade. A rede autorizada MWM tem mais

de 250 pontos espalhados pelo Brasil. MWM
Na hora de entrar em campo, entre com garra.
Entre com um motor MWM. FORGA DE CONFIANGA




NOVILHO PRECOCE

Faca sua

producdo

a campo

J.P. Porto, criador
de canchim, adota um
sistema racional
em Goids

Cléa Castro

s pecuaristas brasileiros sabem
que a modernizacdo da pecud-
ria passa pela producdo de novi-
lhos precoces. Os governos de diversos
estados produtores de carne ja lancaram
programas de incentivo fiscal para a cria-
¢do destes animais, e estd para ser lanca-
da pelo Ministério da Agricultura a obri-
gatoriedade da desossa e embalagem da
carne pelos frigorificos, com certificado
de qualidade constando a idade de abate,
o que sem divida valorizard os animais
jovens.
Com o objetivo de produzir novilhos
precoces para aumentar a lucratividade da
Ipameri Agropecudria, o pecuarista Joao

COMO PRODUZIR O NOVILHO
PRECOCE A CAMPO
TOUROS CANCHIM x VACAS NELORE
OU ANELORADAS

m Junho a setembro___
Janeiro a abril

Tfsta@ de

Nascimento

Desmama aos 8 meses
peso minimo: 200kg
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Paulo Porto, presidente da Ass_ociag;ﬁo
Brasileira de Criadores de Canchl_m, con-
tando com o apoio de seus técnicos € a
colaboracio da Universidade de Goias,
desenvolveu um esquema em sua fazen-
da em Jussara/GO, visando atingir a ma-
xima produtividade e baixar custos.

Para conseguir chegar a este esquema,
foram consideradas as seguintes premis-
sas:
1. Abate dos animais entre agosto e
outubro, no pico da entressafra e, histori-
camente, época do ano dos maiores pre-
cos de venda.

2. Diminuiciio da idade de abate dos
animais, para aumentar a taxa de desfrute
e, conseqiientemente, o valor das vendas
anuais.

3. Alta disponibilidade de bezerros
com peso ao desmame superior a QOOkg,
no caso provenientes
do cruzamento a cam-
po de touros canchim
com vacas aneloradas.

4. Tentar amenizar
| os efeitos da forte seca
.~ na regido central do
| Pais entre os meses de
| maio e outubro, € acon-
| seqiiente perda de peso
- dos animais a pasto.
5. O incentivo fis-
- cal para a produgio do
- novilho precoce e futu-
| 108 programas de tipi-
i ficacdo de carcaca.

- O estudo concluiu
que a receita para se
' chegar a este manejo &
- simples. O primeiro
' passo € antecipar a es-

(entresfg?f',al/“

tacdo de monta para setembro a dezembyq,
Com isso, 0s bezerros nascerio entre ju-
nho e setembro, periodo de seca, evitandg,
as doengas comuns no periodo das dguag,
Po.r sua vez, o desmame acontecerd de j,.
neiro a abril, jé no periodo das dguas, quar,.
do os pastos estdo abundantes tanto para
os bezerros como para suas mies, evitan-
do a escassez de alimentos da seca.

Finalmente, desta forma, a terminagg
dos bezerros acontecer na entressafra
de agosto a outubro — aos dois anog de
idade.

o segundo ponto definido pela equipe
de agrénomos e veterindrigs que pesqui-
sou o esquema foi a selegio de bezerrog
no desmame. Foi verificado que mais de
95% dos bezerros, com peso minimo ng
desmama de 200kg, chegam na entrady
do confinamento com mais do que o peso
minimo de 370kg, o que permite alcancar
um peso de abate de 490kg, em média.

Os consultores que auxiliaram o cria.
dor neste trabalho concluiram que outras
vantagens decorrem deste esquema, como
a identificaciio das matrizes com melhor
habilidade materna, jaque os bezerros siio
todos contemporaneos, o que possibilita
4 comparag¢do. Outro ponto importante
para este esquema ¢ a mineralizacio cor-
reta das matrizes, que acarreta num au-
mento da fertilidade real na cobertura a
campo, atualmente de 85%, mas com pre-
visdo de passar dos 90%.

Segundo Jodo Paulo, melhorar a pro-
dutividade e baixar os custos sdo uma ne-
cessidade dos tempos atuais. A lucrati-
vidade estd em abater machos mais cedo,
manter uma lotacdo de pastagens alta e
ter um rebanho com alta taxa de fertili-

dade. k4



¥ a 25 anos atuando no Brasil, a Pioneer é
uma empresa lider mundial na produgao de se-
mentes hibridas de milho e pesquisa genética ve-
getal. Sao mais de cinco mil funciondrios, entre
os quais mil pesquisadores, distribuidos em 140

estacoes e 88 unidades de producido e beneficia-
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sempre 0 Maximo.
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CHILE

0 pequeno
tigre do
Gone Sul

Produtores goianos
conferem de perto o que
fez do Chile uma
economia especializada
e competitiva em
hortifriitis

Wandell Seixas

uscar informacdes, comprovar a

eficiéncia da moderna tecnologia

e tentar intercAmbios na area de
ensino. Estas foram as prioridades basi-
cas dos dirigentes e produtores rurais
goianos quando se aventuraram, recen-
temente, pelas terras chilenas. Afinal, os
45 goianos, capitaneados pelo presiden-
te da Federacdo da Agricultura de Goids
(FAEG), Jodo Umbelino Bosco dos Sa}n-
tos, queriam ver de perto como funmq-
na, na pratica, esta que € uma das mais
avangadas e competitivas economias do
Cone Sul. A

A primeira parada de trabalho, sain-
do de Santiago, a capital, foi Valparaiso,
na costa do Pacifico, onde os produtores
goianos tiveram a oportunidade de co-
nhecer todo o processo da cadeia produ-
tiva de frutas, comecando pela parte fi-
tossanitaria. L4, Juan Bonert, do Servico
Agricola e Pecudrio, procurou mostrar
como se evita “la contaminacién”. E o
chamado controle de qualidade, onde a
inspecdo sanitdria costuma ser rigorosa,
para que os produtos tenham aceitagio
nos mercados e preservem o reconheci-
mento internacional.

Anualmente, cerca de 1,2 milhdo de
caixas de péra, maca, nectarina, entre
outras, partem do porto de Valparaiso
rumo aos Estados Unidos, Europa e Ja-
pdo, os principais mercados de frutas
chilenas. A inspecao portudria é realiza-
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da por 35 pessoas, havendo uma exigén-
cia de rendimento minimo, para que o
fluxo de cargas e de embarques transcorra
normalmente. Cerca de 120 toneladas por
hora é o minimo exigido dos barcos em
seu carregamento. O servico portudrio,
ao contrdrio do Brasil, é terceirizado,
numa espécie de comodato desde 1981,
quando ocorreu a abertura econdmica
naquele pais.

Na Federacio de Produtores de Fru-
tas do Chile, que presta servico aos plan-
tadores, a informac@o € um insumo vital,
a fim de que ninguém seja colhido de
surpresa num processo de comercializa-
¢do, por exemplo. Por isso, a Fedefruta
promove reunides com freqiiéncia; faz o
prognostico das colheitas, para facilitar
as decisdes; promove o mercado inter-
no; revne, anualmente, os produtores em
convengdo nacional; e realiza semindri-
os técnicos e comerciais.

Negdcios “calientes” — Se para al-
guns os ventos andinos significam frio,
para outros sdo os negdcios “calientes”
que despontam. Foi o que aconteceu com
Eugénio Hederka, que viu sua empresa
nascer nos idos de 73 e se transformar
na terceira maior exportadora de frutas
do Chile. Mercados: Estados Unidos, It4-
lia e Ardbia Saudita. Sua empresa, a Uni-
fruit Traders, embala, processa, guarda e
exporta cereja, damasco, nectarina, maca,
ciruela e kiwi. Os investimentos somam
mais de US$ 70 milhdes, com a oferta de
emprego que ultrapassa a marca de 5.000
pessoas. O saldrio médio dos trabalha-
dores é de US$ 10,00 por dia, com as tur-
mas de trabalho sendo divididas em dois
turnos. No total, sao 20 horas continuas

de trabalho, o que torna possivel proces.
sar até 100.000 caixas diariamente, Ag
frutas recebem um banho de dgua e 3.
gum fungicida, e o controle de qualida-
de ¢ feito por amostragem.

Outro exemplo de produtor bem-sy.
cedido na regido € Herman Garcez, pro.-
prietdrio da Fazenda Park House, um eg.
tabelecimento familiar que produz cere.
ja, nectarina, péssego e uva, tanto para
mesa como para confec¢do de vinho. Ty
balhando numa drea de 250 hectares
faturando cerca de US$ 3 milhges por
ano, Garcez garante a geraciio de 4((
empregos num periodo de seis meses.
Além das frutas, a empresa também ex-
porta cerca de 2.500 litros de vinho para
o Canada.

Qualidade ¢ a palavra-chave —_
Rumando para Rancigua, a delegacio foj
recebida pela diretora de Agricultura da
Sexta Regido, Silvia Vogel, que discor-
reu sobre os problemas gerados com a
reforma agréria.

Com médulo familiar pequeno, em
torno de 12 hectares, em média, o pro-
dutor assentado gerou problemas econd-
Mmicos e sociais, ao invés de contornd-los,
como inicialmente se pensava. Com isso,
o sistema de produgio foi altamente afe-
tado, levando o governo a adotar uma
série de medidas, que vém sendo imple-
mentadas até hoje. Silvia vé o problema
agrario por uma Gtica bastante pratica e
operacional. “Tem que ser um bom em-
presdrio agricola para ter sucesso no cam-
po”, afirma. Ela observa que a politica
voltada para exportagiio deu tdo certo
que, hoje, o Chile, ja se tornou um dos
maiores exportadores de frutas do mun-

Fotos: Wandell Seixas



Péra na esteira: cuidados para evitar “la
contaminacion”

do, apesar de sua situacio geogrifica e
climadtica.

O préprio governo, reforga Silvia, tem
0 maior interesse em preservar a quali-
dade dos produtos, ndo abrindo mao de
fazer uma fiscaliza¢@o na origem e nos
portos. Com esta atitude, conseguiu cri-
ar, na iniciativa privada, a consciéncia de
que tudo precisa ser bem-feito, a fim de
que os mercados sejam sempre preser-
vados. Apesar de todos estes avancos, a
diretora entende que o produtor chileno,
especialmente o pequeno, ainda tem
muito o que aprender em termos de or-
ganizacio.

Andando pelas terras da regido, o gru-
po de produtores goianos ficou impres-
sionado com o sistema de cultivo de aba-
cates. O plantio ¢ feito numa regido ex-
tremamente pedregosa e encostas de
montanhas com mais de 1.000 metros de
altitude. La, encontraram o fruticultor
Francisco Lemaitre, que cultiva 150 de
um total de 360 hectares. A exemplo dos
produtores israelenses, que cultivam em
drea com solo semelhante, Lemaitre uti-
liza irrigagdo por gotejo e aspersio em
cada arvore.

Mas se hoje o pomar d4 um outro as-
pecto a esta regido de predominancia ari-
da, hd 30 anos nem tudo eram flores, pois
a terra ndo tinha grande valor comercial.
O hectare valia algo em torno de R$
100,00. Hoje, com o sistema tecnificado
14 implantado, este mesmo hectare nio
sai por menos US$ 12.000,00. Na regido,
a propriedade média tem 20 hectares, e
Lemaitre pode ser considerado um “pri-
vilegiado™, pois, além de abacate, pro-
duz uva, péssego e magi. “Com organi-
zagao e tecnologia, a propriedade d4 ren-

da”, assegura o produtor, observando que
gasta cerca de US$ 1.000,00 por hectare
s6 com insumos bdsicos, mais US$ 10,00
para cada trabalhador diarista, sem o for-
necimento de comida. Lemaitre exporta
cerca de 2,5 milhdes de quilos de uva de
mesa por ano.

Organizacdo — No final do roteiro,
o presidente da FAEG, Jodo Bosco Um-
belino dos Santos, disse que a viagem foi
muito proveitosa, principalmente pelos
conhecimentos postos em pritica naquele
pais andino. A organizac¢io econOmica,
politica e social do Chile é considerada
modelo pelo dirigente, ao lado da educa-
¢ao e da distribuicdo de renda. Ao visi-
tar a sede Organizacgao das Nag¢oes Uni-
das para Agricultura e Alimentagdo
(FAO), em Santiago, Santos conseguiu
costurar uma parceria que preveé o repas-
se de informagdes técnicas e econdmi-
cas para o setor primario em Goids. O
apoio inicial consistird na participagio de
técnicos da FAO nos eventos da FAEG,
com énfase para os assuntos pertinentes
a comercializaciio, qualidade, mercados
e organizacio dos produtores rurais.

Alids, o préprio diretor da FAO para

América Latina e Caribe, o piauiense Se-
verino de Melo Aratijo, disse que o Chile
s6 chegou neste estigio porque o poder
publico e a iniciativa privada deram as
maos e partiram para a conquista dos mer-
cados internacionais na drea de hortifruti-
granjeiros, o que pode ser conseguido por
qualquer pais que se organize neste senti-
do. Severino, alias, defende um maior in-
tercdmbio com o Chile, sugerindo que o
Brasil continue importando as frutas da-

quele pais e exportando sucos de frutas

tropicais, como os de manga, acerola, pi-

tanga e maracuja. “Goids poderd alcancar

o mercado do Pacifico através dos portos

de Antofagasta, Iquique e Arica, portos

naturais”, considera, ressaltando, no en-

tanto, que o Brasil precisa cuidar amelhor

dos seus recursos humanos. Neste dltimo

aspecto, revela Joao Bosco, é que o Ser-

vigo Nacional de Aprendizem Rural (Se-

nar), pode fazer muito. “A nossa idéia €

de buscar qualidade total, o que resultaréd

no maior valor agregado e em maior con-

corréncia. E, em conseqiiéncia desta mao-

de-obra de melhor qualidade, teremos um

produto também melhor”, finaliza o diri-

gente goiano. F

Chile desponta como o pais mais

organizado da América Latina,
apresentando uma distribuicdo de ren-
da melhor do que outros paises econo-
micamente do seu porte. Um
dos orgulhos da economia chi-
lena sédo os chamados fundos
de pensdo, totalmente privados
e entregues a administradores
profissionais.

Sua populagdo € da ordem
de 13 milhdes, das quais cinco
milhdes vivem em Santiago.
Sua drea é compardvel a de
Santa Catarina. Cerca de R$
50 bilhdes é o seu Produto In-
terno Bruto, 13 vezes menor que o do
Brasil.

No seu processo de desenvolvimen-
to, 0 aspecto educacional foi levado em
alta consideragdo, produzindo efeitos
espetaculares, como a grande geracao
de tecnologia.

Ao contrdrio de outras nagées, no
Chile, o regime militar abriu a econo-
mia para o mundo. A gestdo empresa-
rial se fez presente, com o manejo dos
negdcios merecendo ateng¢do em todos
08 segmentos.

Os investimentos da iniciativa pri-

A ditadura abriu a economia

Hd indices

s interessantes e
AMERICA -

DO SUL curiosos naquele

i pais andino: sdo

vada no Chile crescem verticalmente,
somando mais de US$ 10 bilhoes, se-
gundo dados do adido para Assuntos In-
ternos e Politicos da Embaixada do
Chile no Brasil,
Hélio Soares.

330 milimetros
de chuvas anu-
ais, enquanto so
em Goids, estado
do Planalto Cen-
tral, sdo mais de
1.600 milime-
tros.

A dgua ¢é
oriunda do de-
gelo das monta-
nhas. Os poma-
res e as hortali-
¢cas sdo irriga-
das por sistemas
de gotejo e as-

persdo. A tem-
peratura oscila de 30 graus centigra-
dos, a tarde, 15 graus ao anoitecer e
oito a 10 graus pela madrugada.
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A matéria-prima

e a obra-prima.
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BARRAS & PERFIS

GERDAU-A36

siio produzidas conforme os mais rigorosos padrdes infernacionais de qualidade. Fabricadas com ao estrutural,

A qualidade do matéria-prima estd diretamente lignda @ qualidade

)

do projeto como um todo. Por isso, as barras e perfis Gerdau-A36

elas seguem a norma ASTM A36, garanindo a composiciio quimica e a uniformidade das propriedades mecéinicas.
Além disso, as barras e perfis Gerdau-A36 siio fornecidas em comprimentos definidos, conforme sua necessidade,

e em embalagem que permite o icamento com o maximo de seguranca e praticidade. E a Gerdau faz tudo isso

PP-263/80/6

para o seu projeto se tornar uma verdadeira obra-prima. E o que é melhor: assinada com o seu nome.

Para maiores informacaes sobre nossos produtos, ligue (011) 874-4000.



NUTRIGAO ANIMAL

Quando a
racao e
fundamental

Fazer uma
suplementagao
adequada, nas épocas
certas, sO traz
beneficios ao criatorio.
A pesquisa assina
embaixo

Walter de Albuquerque Araiijo

desempenho do gado de corte

brasileiro, basicamente criado

em condi¢des extensivas, sofre
bastante a influéncia do ambiente. Assim,
o desfrute do nosso rebanho continua abai-
xo dos 18%, apesar dos avangos j incor-
porados no manejo, melhoramento gené-
tico, reproducdo, sanidade, suplementagio
mineral, melhoramento de pastagens etc.
Ainda hd uma forte tendéncia de suple-
mentar com concentrados (ragdes) a dieta
do gado de corte apenas na estagiio seca
doano. Nesse periodo, a proteina e a ener-
gia do capim baixam muito. Ao contra-
rio, a fibra aumenta. Com isto, hd uma
grande redugido de digestibilidade. Desta
forma, o boi gasta
mais tempo para di-
gerir a fibra, o esva-
ziamento do riimem
torna-se lento e, as-
sim, o consumo de
capim diminui. O
principal efeito de
suplementagdo com
concentrados (ra-
¢@0) é aumentar o
consumo de forra-
gem e, em assim
sendo, o consumo
total de proteina, 1!
energia e outros nu-

PRO

UCAO DE RACAO
NO BRASIL (%)

Avicultura de postura

Fonte: Sindiragées

trientes. Como conseqiiéncia, hd um me-
lhor desempenho no ganho de peso e na
eficiéncia alimentar. O efeito positivo do
concentrado cobre o consumo de capim é
demonstrado no grafico-pizza da pag. 22.

A estimulagiio da flora do rimem é
uma das principais funcdes da proteina;
portanto, as ra¢des devem ser produzidas
com ingredientes protéicos considerando
seus niveis de de-
gradabilidade rumi-
nal. Geralmente, o
primeiro nutriente
limitante numa die-
ta 4 base de forra-
gem ¢ a proteina,
porque 0s microor-
ganismos do ru-
mem que digerem a
forragem necessi-
tam aminodcidos
que existem nas
fontes naturais de
proteina. Prefere-se
usar para a produ-

cL Itura de corte

Suinocultura

Pecuaria

Pequenos animais
Eqiiinos

Outros

¢do dos concentrados fontes protéicas ve-
getais, como: farelo de soja, de algodio,
de amendoim, canola, de girassol etc. Por
serem mais degraddveis no rimem, libe-
ram aminodcidos que alimentam e multi-
plicam a flora, exercendo, ainda, uma acéo
fisica de rdpida passagem ruminal, trazen-
do junto o volumoso e abrindo espago para
mais ingestdo de capim. No inicio da dé-
cada de 90, este processo de suplementa-
¢do da produgdo de carne a pasto comeca
a ser difundido no Brasil com os chama-
dos semiconfinamentos, que € uma alter-
nativa ao confinamento, pratica de maior
custo, pois exige uma maior proporcio de
racdo em relacdio ao volumoso, além de
instalacdes especialmente construidas
para este fim. No semiconfinamento, ge-
ralmente sdo usados cochos-saleiros ja
encontrados nas fazendas. Assim, ndo ha
necessidade de maiores investimentos.
Nos cochos-saleiros, sdo colocados os su-
plementos, e a ingestdo ¢ controlada de
acordo com o ganho de peso pretendido.
Na dependéncia da formulacdo da racio
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e sua participacdo em relacdo ao capim,
estima-se consumos de 0,5 a 2g por kg de
peso vivo e ganhos de peso didrios da or-
dem de 0,2 a 0,6kg por cabeca. Hoje, com
os incentivos fiscais para a producdo do

chamado novilho precoce, o uso da su-
plementacio estratégica com concentra-
dos € fator limitante para obtengdo de ani-
mais que serdo abatidos no maximo aos
dois anos e meio. Em comparacio ao tra-

Fonte: Sindiragoes

QUEM E QUEM NA RAGCAO/CONCENTRADO

PARA GADO DE CORTE

S

Fabricante Produto A que se destina

Racao Agrobezerro Bezerros até o desmame
Racao Agronovilha Novilhas do desmame ao parto

Agroceres PIC S. Racao Agropré-Parto Vacas secas

Biotecnologia Nutricional Ragao AGS 18 Vaca em lactagao

Animal Ltda. Racao Agrotouro Touros em reproducgao
Concentrado AGS 200 Vacas em lactagao
Concentrado Agrobife Animal de corte

Alisul Industria de
Alimentos Lida.

Supra Terneira
Supra Terneira Laminada
Supra Novilha 12

Supra Campo 14
Supra Campo 18

Supra Expo Carme Laminado

t .
Temeiras(os) a partir do 52 dia
Terneiras(os) a partir do 5° dia
Novilhas no udltimo tergo de gestagao
Engorda bovinos

Engorda bovinos

Engorda bovinos

Cargill Agricola S/A

Mogiana Alimentos S/A

Moinho Primor S/A

Racoes Fri-Ribe S/A

Purina do Brasil Ltda.

Socil Agro-Pecudria S/A

e A

R. Pré-ordenha

Ragao Confinamento C-14
Ragao Confinamento C-18
Racao Touros
Concentrado Bovinos
Engorda

Supripasto
Supriprova
Gordogado 40
| MP-53
& MP-54

MP-65

Fri-Phos 41 / Fri-Phos 31
Fri-Phos Uréia

Fri Con Multiblend

Frimix confinamix

| Frimix Confibo
Nutribezerro C

Suplementina 12
Suplementina 20

| Protencina C

| Fatina 32

| Confinamento 40 RM

‘ Génese
| Tech'PGP Turbo

| Tech'Crescimento
f Tech'Prova

Concentrado Bezerros/Novilhas

| Engorda do rebanho

Supra Gado Concentrado (I\Dnoncentrafl .
anutengdo

AR Manutencao

Suprebase 5
Braswey S/A Industria e ) _Elfe a2 lsezertros .
Coménio DU Touro ara touros em reproducéo

Du Novilha 15 Novilhas

e i Bezerros do 3° dia a0 4° més
R. Bezerros ey ;
; 42 més a 60 dias antes do parto
R. Novilhas

| Novilhas 60 dias antes do parto
Todas as fases da recria

Engorda bovinos/confinamento
Engorda bovinos/confinamento
Para touros em reprodugao

i Para engorda de bovinos

|

|
| Engorda do rebanho (adulto)
| Engorda do rebanho

| Bezerros do 42 dia ao 4° més
Novilhas a partir do 4% més
| Touros reprodutores

w Todas as categorias (época das
| &guas)

| Epoca das secas

'Para o periodo seco

J Animais em confinamento e

| semiconfinamento

| Preparo a partir da cama de frango

| Bezerros a partir da 3% semana até o
| desmame

| Animais de todas as idades

| Animais em confinamento

| Touros reprodutores

' Todas as categorias de animais

| Animais em confinamento

| Bezerros a partir do 5° dia

| Tourinhos e novilhas de corte (ganho
| de peso e em confinamento)

| Bezerros de corte até o 8° més
Bovinos de corte e reprodugéo
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dicional abate em torno dos cinco anos de
idade, as pesquisas t€ém demonstrado que
o animal abatido tardiamente consome
80% de toda a energia ingerida para a ma-
nutencio dos processos vitais, enquanto
que no novilho precoce apenas 49% da
energia sdo consumidas para este propo-
sito. Assim, fica claro que maior quanti-
dade de energia € canalizada para a pro-
ducdo de carne. Para produzir o novilho
precoce, € necessario obter bezerros des-
mamando mais pesados; a vaca matriz
deve produzir o leite necessdrio. Assim,
fica claro que, tanto o bezerro como a vaca
exigem um programa adequado de suple-
mentagio com concentrados durante todo
o periodo de amamentag@o. O sistema de
producdo exige a instalagio do creep-fee-
ding, ou alimentador exclusivo, onde gq-
mente os bezerros tém acesso ao suple-
mento. Desta forma, € possivel desmamg,
os bezerros aos sete meses de idade com
240kg de peso vivo. O ganho de peso pre-
visto nesta fase € de 205kg; ou seja, 97¢
gramas por dia. Outra vantagem do eny.
prego de racoes € que 0 estrés do desmg.
me fica praticamente eliminado. Apgs
desmame, o bezerro deve ter uma suple-
mentagdo ajustada para periodos de secy
ou das dguas, como também confinamey,.-
to ou semiconfinamento. As dietas para
confinamento sdo calculadas para ganhog
de peso didrio acima de 1,21kg por cabe-
¢a. Com isso, a propor¢ao de concentradg
(racdio) em relacao ao volumoso (silagem
de milho) € maior. J4 as dietas para o semj-
confinamento sdo calculadas para ganhog
de peso didrio entre 600 e 800 gramas por
cabega, ¢ a propor¢io de concentrado em
relagdo ao volumoso (capim) é menor.

A influéncia dos sistemas de desma-
me de bezerros sobre a fertilidade e g efj-
ciéncia produtiva das vacas de corte foj
demonstrada pelos pesquisadores do Cen-
tro Nacional de Pesquisa de Gado de Cor-
te, de Campo Grande/MS. As vacas ma-
trizes se constituem numa categoria mais
exigente em termos de nutrientes e cuida-
dos com o manejo em geral. Afinal, elas
produzem o ano todo. Quando nio estio
em gestacdo, estdo com bezerro ao pé,

Tempo de retencéao
no rumen (horas)

1 Volumoso ol
Volumoso +
« Concentrado > 32,57
56,5 u
(800g)
i Diferenca

Consumo em %
do peso vivo

Fonte: Adaptado de McCollum - Journal of Animal Science




amamentando, ou entdo em recuperagdo
de um periodo de amamentacio, para fi-
carem aptas a ciclar e serem cobertas du-
rante a estacio de monta. As pesquisas
indicam que o uso de préticas como o des-
mame precoce, desmame interrompido ou
temporirio e desmame controlado pode

antecipar o retorno a atividade ovariana
p6s-parto e, como resultado, aumentar si-
nificativamente o desempenho reproduti-
vo das vacas matrizes. Além da boa ali-
mentagio a campo, fica claro que € preci-
so considerar outros fatores para que a
exceléncia na criacdo seja alcancada. i

A participacdo da pecudria bovina
no mercado de racoes estd longe
de ser considerada satisfatéria. Ela re-
presenta apenas 5% do volume total
fabricado pela indiistria. Este percen-
tual ¢ insignificante se for levado em
conta o tamanho do rebanho brasilei-
ro, estimado em mais de 150 milhoes
de cabecas. Em 95, das 23,7 milhdes
de toneladas comercializadas pelas
121 empresas associadas ao Sindica-
to da Indiistria de Alimentagdo Ani-
mal (Sindiracées), o montante desti-
nado a pecudria ndao ultrapassou 1,1
milhdo de toneladas. O grande mer-
cado de ragdo animal ainda estd con-
centrado nos setores de suinos e aves
que, juntos, representam 88% do fatu-
ramento dos fabricantes.

Para 96, a previséio do secretdrio-
executivo do Sindiragées, Joao Pri-
or, € de um aumento global de 8% nas
vendas, atingindo R$ 5,3 bilhaes, con-
tra R$ 4,7 bilhées do ano passado. A
estimativa é de um aumento de 18%
nas vendas de produtos para o setor
de bovinocultura, ampliando em 1%
sua participagdo no mercado, niime-
ro esse ainda pouco representativo no
volume total. Segundo Prior, falta
maior consciéncia aos criadores,
principalmente da pecudria de leite,
quanto ao custo/beneficio da ragdo.
O secretdrio cita como exemplo a avi-
cultura, onde o produtor nao analisa
o custo da ragdo, mas o retorno fi-
nanceiro que o produto dd a ativida-
de.

" Aves e suinos ainda mandam no setor

7.

No que se refere a qualidade da
racdo, Prior acrescenta que a indiis-
tria nacional estd entre as melhores
do mundo. “Os avangos tecnolégicos
dos fabricantes e de toda a cadeia de
indistrias envolvidas com a alimen-
tagdo animal tém sido excelentes”, ex-
plica. Hoje, a qualidade é cada vez
mais levada em conta pelas indiistri-
as, preocupadas ainda com a reducao
dos custos de produgdo sem deixar de
lado a eficiéncia. A maioria das em-
presas possui retaguarda laboratori-
al que permite um controle de quali-
dade bastante acurado dos insumos
que compdem o produto final, levan-
do em conta o valor nutricional de
cada subproduto que integra a ra¢do.
Faltam, segundo ele, investimentos em
automacdo para reduzir os custos, jd
que nem sempre o fabricante pode re-
passar despesas adicionais, como o
aumento no pre¢o dos insumos.

Outro ponto que a indiistria de ra-
¢do considera importante € a chama-
da escola moderna em alimentacao
animal; ou seja, técnicos que vém
acompanhando a evolug¢do no merca-
do insumos para animais e a tecnifi-
cacao dessa industria para adequar-
se as novas exigéncias. Quanto ao
Mercosul, os fabricantes tém boas ex-
pectativas para as ragoes da linha pet
(pequenos animais) e para o segmen-
to de insumos (vitaminas/aminodci-
dos/minerais). Os fabricantes acredi-
tam em futuras parcerias na presta-
¢do de servigos.
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Filmes CPT - Sua nova programagio

A coordenagdo técnica e cientlfica destes filmes ficou a cargo de especialistas e profissionais de instituigges como CNPGL da EMBRAPA,
Instituto de Zootecnia de Nova Odessa - SP e Universidade Federal de Vigosa.

CPT apresenta s melhores fécnicos para vocé criar seu rebanho
& obter melhores resultodos. Séio mais de 60 fitulos sobre os mais diversos temas
que vo acabar com a novela dos suas dificuldades.

GADO DE CORTE A PASTO - Saiba como alimentor seu gado na estagdio
seca; alternativas alimentares; como proceder com as pastagens; capineira e técnicas
de suplementacio com uréia e véirias outros técnicas. 52 min. com manual.

GADO DE CORTE COMFINADO | ¢ |l - As técnicos mais eficientes de
confinamento; construcio de currais; os fatores e fontes de energia para crescimento
e engorda do gado; os suplementos mais adequados; escolha de animais e muito
mais. 50 min. com manual.

CRIACAO DE BUFALOS - Siio 97 minutos em 2 fitas com manual para vocé
conhecer as melhores 1écnicas de manejo dlimentar, reprodugio, instalacdes, manejos
sanittirios e ainda, producdo de leite, came e ragas.

SERIE PECUARIA DE LEITE - 4 fitos que explicam como oumentar g
produtividade de sew rebanho com novas técnicas. Mais de 170 minutos destinadas
a produgio de leite o pasto e producdo intensiva de leite. Com manuais.

CENTRO DE PRODUGOES TECNICAS
“A garanfia da informagédo correfa’”

CAIXA POSTAL 01 VICOSA - MG
CEP: 36.570-000

GADO DE CORTE - TECNICAS PARA PRODUZIR MAIS BEZERROS - Técnicos
para apressar o cio; controle de mamadas; como o manejo do fouro e a inseminagdo arfificiol

trazem eficiéncia reprodutiva e aprenda como obter um bezerro por vaca a cada ano. 50 min.
com manual.

RECEBA EM SUA CASA O
MELHOR TREINAMENTO
DO MERCADO.

ACEITAMOS

TODOS OS
CARTOES DE
CREDITO.

TEL: (031) 891 - 4000

FAX: (031) 891 - 4007



om avenda

de 314 ani-

mais e a
presenca do minis-
tro da Agricultura,
Arlindo Porto, a
Expoleite 96, reali-
zada em julho, em
Uberaba/MG, mos-
trou que o girolan-
do comegando sé a
ganhar prestigio
como espago na
bovinocultura de
leite nacional. A
feira, sob a chance-
la da Associacdo
Brasileira dos Cri-
adores de Zebu
(ABCZ), reuniu
num so evento a 7°
Nacional do Giro-
lando e a 2" Mostra
Especial de Gir
Leiteiro, atraindo
interessados de va-
rios pontos do Pafis.
Segundo o eu-
férico presidente
da Associacdo Bra-
sileira dos Criado-
res de Girolando,
José Roberto Go-
mes, atualmente existem cerca de 10 mil
vacas em controle leiteiro oficial, produ-
zindo uma média de 12kg de leite/vaca/
dia, mimero que representa um avango
extraordindrio se comparado com o de-
sempenho de oito anos atrds, quando mal
chegava aos 8kg/vaca/dia. Gomes reve-
lou que este desempenho significa uma
taxa média anual de acréscimo de pro-
dutividade de 6,25%. Por isso, o dirigente
n3o se surpreendeu com a expressiva par-
ticipagdo de animais, estimados em mais
de 600 exemplares. “Entre os reproduto-
res e matrizes, tivemos a elite do giro-
lando, animais que simbolizam uma ver-
dadeira revolugio tecnolégica que estd
sendo feita quase em siléncio no campo
da produgio leiteira. Tanto isto é verda-
de que, durante a Expomilk, realizada em
S@o Paulo, a camped girolando do Tor-
neio Leiteiro produziu 71,4kg de leite,
enquanto a campedo da raga holandesa
alcangou 73kg, no periodo de lactagio

EXPOLEITE 96

A

Girolando faz a festa

Liicio Castellano

analisado. Isso significa que os indices
de producao e de produtividade do giro-
lando se aproximam, rapidamente, dos
mais elevados niveis de producio das
racas especializadas”, comparou o diri-
gente.

LEILOES OFICIAIS DA EXPOLEITE

<P

didos (RS)
42*  72.950,00
s 62 55.400,00/

68 146.250,00
38.550,00

Dos expo
~Ubero cheio

5/8 oficial 42

*Bezerras

Gomes apro-
veitou a presenca
do ministro Arlin-
do Porto para rea-
firmar que o obje-
tivo imediato de
sua associacdo é
dar inicio aos pro-
gramas de testes de
progénie, que vao
revelar os reprodu-
tores que possuem,
comprovadamente,
a herdabilidade lei-
teira. Também pe-
diu a interferéncia
do Ministério da
Agricultura para a
constituicdo de
quatro bancos de
sémen, em parceria
com a Embrapa,
para a realizagdo
dos testes de pro-
génie.

Além de outor-
gar a Arlindo Por-
to o titulo de sécio
honorario da Giro-
lando, a entidade o
escolheu como
“autoridade maior
do Ministério da
Agricultura” para marcar o animal nu-
mero 1 da raca, a fémea Soberana Guer-
reira, propriedade do criador Paulo de
Tharso Bittencourt, de Cerqueira César/
SP (na foto).

O desempenho dos leildes — Os
quatro remates de gado girolando reali-
zados na Expoleite foram conduzidos
pelo leiloeiro Djalma Tiveron, que ven-
deu 314 exemplares. Os dois principais
compradores foram os irmdos Renan e
René Gomes, de Monteiro Lobato/SP. Ja
os maiores vendedores foram Pedro Ma-
noel de Andrade e Ricardo Pereira Car-
neiro, de Uberlandia/MG. O preco top
dos leildes ficou com a vaca meio-san-
gue Lenda Valiant Casmathy, vendida
pelo criador Céssio Vinicius Vieira, de
Monte Alegre de Minas, por R$ 15 mil.
Paralelamente, aconteceu o leilao da
Central de Inseminaciio Nhozinho Bar-
boza, que faturou um total de R$ 110
mil na venda de animais nelore. Fal

Foto: Renato Peixoto Jinior
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PASTAGEM

Pesquisa conduzida em Minas Gerais atesta

a boa utilidade desta

raminea,

principalmente consorciada com azevem

Carolina Bahia

produtividade de leite no Brasil
g s ¢ menor do que a de paises
como Australia, Nova Zeldndia
e Porto Rico. Por qué? Um dos motivos
¢ a alimentac@o dos animais. No Brasil,
predominam os sistemas de producao de
leite menos intensivos, e a alimentacdo
néo € tdo valorizada quanto a destes pai-
ses, onde as pastagens sdo constituidas
por forrageiras de potencial elevado e ex-
ploradas de forma adequada. De acordo
com o pesquisador do Centro Nacional
de Pesquisa do Gado de Leite (CNPGL-
Coronel Pacheco/MG), Maurilio José
Alvim, é possivel elevar a producio de
leite de um pais sem ter a necessidade de
tornar a propriedade leiteira excessiva-
mente dependente de forragens e concen-
trados. O capim-setéria (Setaria sphace-
lata) pode ser uma solucdo para este pro-
blema.
A setdria se adapta a diferentes con-
dicdes climaticas, destacando-se pelo seu
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potencial de producio, inclusive durante
aseca e o frio. Dependendo da sua forma
de utilizag@o, a forragem produzida pode
ser de muito boa qualidade. Ela se desen-
volve bem nos solos sujeitos a encharca-
mento de baixadas e nas regides Sudeste
e Sul do pais. Além disso, apresenta a van-
tagem de ser resistente a cigarrinha. Os
pesquisadores do CNPGL, Alvim e Mil-
ton de Andrade Botrel, avaliaram o po-
tencial forrageiro do capim, tanto em con-
di¢oes de corte como sob pastejo. O estu-
do demonstrou que a setdria pode ser es-
tabelecida através do plantio de mudas ou
sementes. No primeiro caso, € aconselh4-
vel a realizacdo do plantio em dias chu-
vosos. Ja no segundo, pode-se realizar o
plantio a lanco manual ou por meio de se-
meadeiras, com leve incorporacio das se-
mentes ao solo. No caso de baixa densi-
dade da semeadura, € preciso fazer o plan-
tio em sulcos, de 4 a 5cm de profundida-
de, adotando o menor espaco possivel.

Divulgagio/CNPGC

Em geral, a adubacdo fosfatada, que
deve ser realizada no momento do plan-
tio, € indispensavel para o estabelecimen-
to desta forrageira. A dosagem depende-
rd do nivel de fésforo jd existente no solo.
As adubagdes nitrogenadas e potdssicas
a serem realizadas em coberturas, apés a
germinagio das sementes, também sdo
necessdrias, pois permitem aumentar a
capacidade de competigio entre esta for-
rageira e as plantas invasoras.

Quando bem-manejada, a setdria pode
produzir boas quantidades de forragens,
apresentando uma distribuicao satisfaté-
ria ao longo do ano. Realizadas no in-
verno, a adubagfio e a irrigacdo fazem
com que a produg¢io anual dos trés prin-
cipais cultivares de forragens (nandi,
kazungula e narok) seja elevada, demons-
trando pouca diferenca entre as produ-
¢do de inverno e a das verdo.

De acordo com as pesquisas, durante
0 verao, ao se manter as vacas mestigas
em condi¢coes exclusivas de pastagem
com setdria, é possivel conseguir produ-
¢oes médias de leite ao redor de 10kg/
vaca/dia. Assim, a produciio de leite pode
alcangar valores médios de 30kg/ha/dia.
Com o pastejo continuo e mantendo-se a
pastagem com disponibilidade de forra-
gem variando de 1.800 a 2.800kg de
matéria seca (MS)/ha, a dieta seleciona-
da pelas vacas durante o verdo pode apre-
sentar um teor de proteina bruta (PB) pro-
ximo a 14%, com digestibilidade entre
65 e 66%.

Se a pastagem de setdria for irrigada
durante o inverno, a produgdo de leite
nio difere acentuadamente da produgio
do verido e pode atingir niveis ao redor
de 9,0kg/vaca/dia, com lotagdo na pas-
tagem de 2,5 vacas/ha. Quando se asso-
ciam pastagens irrigadas de capim-se-
tdria com de forrageiras de inverno (aze-
vém), também irrigado, a produgdo de
leite alcanga 12kg/vaca/dia. Com esta
combinacio, mas sem irrigacdo da pas-
tagem do capim-setdria, a producdo
média de leite alcanga aproximadamente
11kg/vaca/dia. Este aumento na produ-
¢do de leite estd condicionado a melhor
qualidade da pastagem do azevém (Lo-
lium multiflorum).

O experimento consistiu no acesso
didrio dos animais & pastagem de azevém
durante cerca de duas, trés horas, perma-
necendo os mesmos na pastagem de ca-
pim-setaria durante o restante do tempo.
Nestas condigdes, drea de pastagem de
azevém pode ser de aproximadamente
30% da drea do capim-setdria. Tanto no
verdo como no inverno, os animais nao
receberam muita suplementagio volumo-
sa e concentrados, sendo a pastagem a
tnica fonte de alimento das vacas. ksl
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PULVERIZADORES

Aqui, aqueles
conselhos técnicos
preciosos para orientar
o produtor rural na
hora da compra do seu
pulverizador. Identificar
as necessidades da
producio € o primeiro
passo

—_—

Hamilton Humberto Ramos
Engenheiro agrénomo

aber como selecionar o pulveriza-

dor mais adequado as diferentes

necessidades do agricultor é um
fator importantissimo. Como os pulveri-
zadores de barras sdo os que atendem a
maior parte dos produtores e por apre-
sentarem um variado leque de modelos,
serao os objetos de nossas consideragoes.
Os modelos de pulverizadores vendidos
no mercado variam muito em tamanho,
quantidade e tipo de componentes, fon-
tes de tracdo e custo: existem desde os
pequenos pulverizadores montados até os
gigantes autopropelidos.

Os pulverizadores montados no tra-
tor, disponiveis no mercado, possuem
depdsito com capacidade de 400 a 600
litros, barras de 9 a 12 metros, sendo seu
tamanho limitado somente pelo peso per-
mitido na traseira do trator, sem afetar a
sua dirigibilidade. Por razoes de custo,
neste tipo de pulverizador, as barras sdo
fixas diretamente no quadro da méqui-
na.

Os do tipo carreta tém capacidade
para 2000 litros ou mais, barras de 14 a
25 metros, e seu tamanho € limitado pelo
poder de tragio dos tratores nos diferen-
tes terrenos. Em geral, o seu peso nio
deve exceder o do trator. Neste tipo de
pulverizador, as barras apresentam sis-
temas de estabilizacdo; ou seja, tendem
a se manter na horizontal dentro de cer-
tos limites de inclinacdo lateral do tra-
tor.

Os autopropelidos, por sua vez, pos-
suem depdsito com capacidade para 2000
litros ou mais, barras de 21 a 25 metros

Divulgagio

com sistema de estabilizacdo e, como o
préprio nome diz, possuem motor pro-
prio, dispensando o uso de tratores.
Antes de escolher-se o tipo e modelo
de pulverizador a ser utilizado, a selecdo
da marca do equipamento a ser adquiri-
do € muito importante. A qualidade dos
pulverizadores brasileiros é, via de regra,
muito boa, pelo menos a dos mais comu-
mente encontrados no mercado nacional,
visto que sdo exportados para vérios pa-
ises, cumprindo inclusive com os rigidos
padroes de qualidade europeus. No en-
tanto, nem sempre os locais para aquisi-
¢do de pegas e material de reposicio, ou
mesmo um mecéinico especializado, es-
tao disponiveis na regido, fazendo com
que se perca muito tempo com a maqui-
na parada, devido a falta de assisténcia
técnica. Este problema € passivel de
ocorrer principalmente com pulverizado-
res de maior porte, com um alto grau de
componentes eletrénicos. Portanto, an-
tes de se decidir por qualquer marca, faca
um estudo da viabilidade de assisténcia

28 - AGOSTO 1996

Embarque num
equipamento que fhe
ganhos

/.r i

técnica e da qualidade da mesma na re-
gido.

Feita a opc¢lio pela marca, a escolha
do tipo, com as caracteristicas mais ade-
quadas, depende da consideragdo de vi-
rios fatores, tais como: caracteristicas e
dimensdes da drea a ser tratada, tempo
disponivel para as pulverizag¢oes, mao-
de-obra, nimero e tamanho dos tratores
disponiveis, organizagdo da propriedade
e poder aquisitivo do agricultor.

Quando se pensa em qual o tamanho
da barra mais adequado, a tendéncia € se
procurar o mais longo possivel, que au-
menta a faixa tratada e diminui o nime-
ro de manobras sobre a drea. No entanto,
variagOes na deposi¢iio, e conseqiiente-
mente na uniformidade de distribui¢io do
produto aplicado, estdo sujeitas a acon-
tecer com o aumento do tamanho da bar-
ra devido a maior oscilagdao da ponta
desta em relag@o ao solo. A utilizagdo de
equipamentos com barras grandes s6 €
possivel em dreas planas, devendo-se, em
terrenos acidentados, dar preferéncia as



barras menores. Em dreas relativamente
planas, mas com a ocorréncia de irregu-
laridades, como terracos de base larga,
por exemplo, pode-se fazer a op¢éo por
pulverizadores de grande porte equipa-
dos com eixo tandem, que acompanham
os desniveis do terreno, reduzindo a os-
cilacdo da barra.

Via de regra, quando as condicdes de
solo sdo adequadas, o comprimento ide-
al da barra pode ser calculado da seguin-
te maneira:

em torno de trés dias efetivamente tra-
balhados na semana, para se permitir
atrasos por chuvas, ventos, manutencgio
do equipamento etc.

A capacidade da bomba é também um
importante item a ser observado ao se
adquirir um pulverizador. A vazio da
bomba mais adequada a cada situagio
estd diretamente relacionada ao volume
de calda miaximo que se deseja aplicar
com o equipamento e pode ser calculada
da seguinte maneira:

onde:

C = comprimento da barra (m)

A = area a ser tratada (m?)

T = tempo disponivel para operagao (h)
V = velocidade de deslocamento (m/h)

FxQxV
600 :

Z=

onde

Z = vazdo da bomba (I/min)

F = faixa de trabalho (m)

Q = taxa de aplicacéo (I/ha)

V = velocidade de deslocamento (km/h)

Assim, para se tratar 100ha em trés
dias (considerando-se seis horas de tra-
balho efetivo por dia), a uma velocidade
de deslocamento de 6km/h, € necessirio
uma barra de 6,94m (aproximadamente
7m). O tempo disponivel a se conside-
rar, em termos médios, deve sempre ser

Por exemplo: com uma barra de 7m
se deslocando a 8km/h, a capacidade da
bomba necesséria para se aplicar 200 li-
tros/min € 18,7 litros/min. Como no caso
das bombas de pistdo, que equipam a
grande maioria dos equipamentos no Bra-
sil, apenas 70% da vazdo ficam disponi-

veis para a barra de bicos — os demais
30% voltam ao tanque pelo retorno para
a agitacdo hidrdulica da calda —, deve-
se dividir o resultado obtido por 0,7 para
se obter a vazdo real. Portanto, nas con-
dicdes do exemplo, a vazdo da bomba
deve ser de aproximadamente 26,6 litros/
min.

No mercado, estdo disponiveis bom-
bas com vazoes de 75 a 150 litros/min,
medidas a 540rpm, que consomem de
5,5 a 10,7cv do trator para seu aciona-
mento. Portanto, quanto maior a vazio
da bomba em relacdo a efetivamente
necessaria para a operacdo, maior con-
sumo desnecessario de poténcia e, con-
seqiientemente, maior o custo da opera-
¢ao.

Deve-se observar, também, que as va-

0 més de julho sinalizou uma leve
recuperagdo do mercado de pul-
verizadores agricolas, depois de um
primeiro semestre de vendas fracas.
Com o plantio das culturas de verdo,
como soja, feijao, milho e arroz, as em-
presas acreditam numa retomada nas
vendas, projetando, para 96, um cres-
cimento que, para os mais otimistas,
poderd chegar a 10%. E como cerca
de 70% do faturamento dos fabrican-
tes vém das lavouras de grdos, o se-
gundo semestre serd decisivo para as
pretensdes da indistria, que espera
amenizar um pouco o prejuizo acumiu-
lado no ano anterior.

Segundo Gilberto Junqueira Zan-
copé, diretor-presidente da Berthoud
Indiistria de Mdquinas Agricolas
Ltda., de Sdo José dos Pinhais/PR, o
mercado oscilou muito no primeiro
semestre deste ano. “As vendas no més
de maio foram boas, mas ndo se man-
tiveram aquecidas em junho. Essa que-
da é atribuida ao recuo do prego dos
grdos durante o més. Somente em ju-
tho nds voltamos para um patamar si-

Setor deve crescer 10% em 96

milar a maio”, garante. Para ele, o bom
desempenho verificado em maio deve-se
a dois motivos: quem comprou mdqui-
nas preferiu efetuar o pagamento a vista
¢ o periodo sazonal de vendas.

De fato, com a rolagem da divida, o
produtor péde investir em mdquinas e
equipamentos para a lavoura, mas ndo
o estd fazendo porque quer evitar os ju-
ros da Finame. Ou o agricultor negocia
diretamente com o fabricante ou ndo
compra o produto. Além de descapitali-
zado, o ruralista sofre com a falta de fi-
nanciamentos a longo prazo com juros
acessiveis. “A burocracia e o pouco in-
teresse dos bancos que repassam os fi-
nanciamentos estao comprometendo em
muito a venda de mdquinas agricolas em
geral”, explica Ruben Bentancor Luzar-
do, presidente de K.O. Mdquinas Agri-
colas Ltda, de Jaboticabal/SP. A empre-
sa negocia diretamente com o produtor,
com prazos de pagamento que chegam a
120 dias. Com a estabilizacdo, a estima-
tiva do mercado € que as vendas anuais
de pulverizadores ndo ultrapasse as 10
mil unidades nos préoximos anos.
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Mas é na mudanca do perfil da eco-
nomia brasileira e, em consegiiéncia,
no comportamento do agricultor que
a indiistria aposta. Afinal, eles preci-
sam melhorar a produtividade de suas
lavouras e produzir com mais quali-
dade e menor custo. “A necessidade
de perpetuacdo no mercado forca essa
conscientiza¢do. A globalizacdo jd é
uma realidade no Brasil”, acrescenta
o presidente da Indiistrias Reunidas
Colombo Ltda., de Pindorama/SP, Os-
car Colombo. Com base nessa perspec-
tiva de mercado, os fabricantes inves-
tem cada vaz mais na producdo de
mdquinas e equipamentos que aliem
tecnologia e preco baixo. “E a inova-
cdo tecnoldgica € fundamental para o
novo contexto que vive a economia
hoje”, destaca Alberto Honda (foto),
gerente de marketing da Mdquinas
Agricolas Jacto S/A., de Pompéia/SPF,
empresa que detém a lideranca das
vendas neste setor.
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Quanto maior o tamanho do tanque, maior
também serd a eficiéncia da operacdo

Horas trabalhadas na aplicagdo: isto decide o tamanho da frota e do equipamento

zdes das bombas sdo medidas a 540rpm
na tomada de poténcia, e que cada mo-
delo de trator produz esta rotacdo a uma
dada rotacdo do motor. Quando se traba-
Iha com rotacdes inferiores as especifi-
cadas, a vazdo da bomba se reduz pro-
porcionalmente.

De uma forma geral, quanto maior o
tamanho do tanque, maior a eficiéncia da
operacio, pois o pulverizador perde me-
nos tempo em reabastecimentos. No en-
tanto, os problemas com compactacao do
solo e com o deslizamento lateral do mes-
mo em dreas de maior declividade sio
acentuados.

Alguns fatores relativos a forma de
organizacio da propriedade, como tama-
nho e formato dos talhdes, distancia da
fonte de dgua e velocidade de reabaste-
cimento do tanque, também podem in-
fluenciar na escolha do tipo, modelo e
nimero de pulverizadores a adquirir. Por
exemplo: a utilizacdo de veiculos reabas-
tecedores proximos a drea de aplicacao
ou ainda a utilizacao do sistema de “cal-
da pronta” — onde a calda é preparada
dentro do veiculo reabastecedor — faz
com que o pulverizador ande menos tem-
po vazio, aumentando seu periodo (til de
trabalho. A utilizacdo de tais técnicas po-

dem levar a necessidade de pulverizado-
res menores ou de um menor nimero de
pulverizadores de grande capacidade. Por
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outro lado, na inviabilidade econdmica
de se investir em um veiculo reabastece-
dor, o periodo ttil de trabalho podera ser
otimizado com o aumento da capacida-
de do tanque.

O nimero de pulverizadores neces-
sdrios para se realizar a opera¢io em tem-
po habil depende, portanto, de uma série
de fatores que interferem diretamente no
rendimento da operacfo; ou seja, na per-
centagem do nimero de horas trabalha-
das efetivamente gastas na aplicagdo. Ob-
viamente, quanto maior o rendimento,
menor o nimero de pulverizadores ne-
cessarios.

Alguns componentes opcionais po-
dem ainda equipar os pulverizadores,
principalmente os de grande porte, cujo
investimento deve ser considerado em
fun¢do do aumento do nimero de horas
trabalhadas, ou ainda em relacdo ao cus-
to do agroquimico que deixou de ser des-
perdicado. Alguns exemplos destes com-
ponentes sdo:

* Kit misturador de defensivos: per-
mite a mistura de produtos em pé ou li-
quido diretamente no pulverizador, agi-
lizando a operagio de reabastecimento;
evita desperdicios e proporciona maior
seguranca ao operador, por dispensar a
pré-mistura de agrogquimicos.

* Barras operadas hidraulicamente:
por dobrarem-se automaticamente quan-
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do do transporte de uma drea a outra, re-
duzem o tempo para a operacio € a con-
taminagio do operador.

* Filtros de linha autolimpantes: re-
tornam ao tanque do pulverizador as par-
ticulas retidas na tela, reduzindo o tem-
po gasto na limpeza dos mesmos € a con-
taminacio do operador.

* Marcadores de espumas: fornecem
uma visualiza¢do do limite da area trata-
da, diminuindo o risco de sobreposi¢do
excessiva ou falhas pela nio-aplicagao.

* Sistema de regulagem automdtico:
mantém o volume de aplicagdo constan-
te, independente da velocidade de deslo-
camento; o investimento extra neste equi-
pamento deve ser considerado em rela-
¢do ao custo do agroquimico desperdi-
cado por uma aplicagdo ineficiente.

* Sistema de controle a disténcia. per-
mite ao operador o controle a distincia
da pulverizacdo, agilizando operacoes
como abertura e fechamento do fluxo de
pulverizacdo nas barras e regulagem da
pressdo de trabalho, aumentando o ren-
dimento da operagio. !

* Corpo de bicos multibicos: permite
a troca rdpida das pontas de pulveriza-
¢d0, mesmo no campo, reduzindo o tem-
po da operacio. )

* Corpo de bico com diafragma: evi-
ta que as pontas de pulverizag@o conti-
nuem a vazar, mesmo apos a Interrup-
¢do do fluxo de calda pelo operador, aca-
bando com o desperdicio de agroquimi-
cos.

Como vimos, a diversidade de pul-
verizadores disponiveis é muito grande,
e uma padronizagio dos critérios de se-
lecdo é praticamente impossivel de.vxdo
ao grande nimero de fatores envolvidos.
Antes, portanto, da aquisi¢io de qual-
quer modelo, deve-se pensar nos fa_tq-
res expostos acima, no periodo de utili-
za¢do anual que o mesmo deverd ter, no
capital que se pretende investir e na pos-
sibilidade de se contratar tal servigo. Fi-
nalmente, quando for o caso, optar pelo
modelo que mais se adapte as condigdes
especificas do sistema de produgdo uti-
lizado. Um pulverizador mais barato nao
apresenta necessariamente um menor
custo operacional; ou seja, um menor
custo por hectare tratado. Alids, em
muitos casos, o dinheiro empregado no
traslado de equipamentos vazios ou em
produtos desperdicados em uma unica
safra seria o suficiente para financiar
mais de 40% de um pulverizador, de
igual modelo, novo. O pulverizador ade-
quado, portanto, serd aquele que conse-
guir cumprir sua funcdo dentro de um
tempo habil e com a maior qualidade
possivel, minimizando os prejuizos a
producio. ksl



EXPOCORTE 96

llm?.c-las
melhores
do mundo

Tony Rodrigues

ealizada de 19 a 30 de junho, a

Expocorte’96 (Exposicdo das

Racas Bovinas de Corte) mos-
trou porque € considerada o maior even-
to do género na América Latina. Em sua
segunda edi¢do, a mostra reuniu nada
menos que 2.000 animais de 20 racas
de bovinos de corte diferentes — apre-
sentadas em dois turnos —, superando
os numeros de 95, quando o Agrocen-
tro, recinto de exposicdes localizado na
zona sul de Sdo Paulo, recebeu 1.600
animais de 14 racgas. Ou s¢ja, em sua se-
eunda ediciio, a Expocorte reuniu qua-
se que a totalidade das racas bovinas
produtoras de carne criadas no Pais.

Este ano, as novidades foram as ra-
cas aberdeen-angus, beefalo, caracu,
charolés, hereford e guzera. Completa-
ram as 20 racas: belgian blue, blond
d’aquitaine, canchim, chianina, limou-
sin, marchigiana, nelore padrio, nelore
mocho, piemontés, pardo-suico, santa
gertrudis, simbrasil, simental e tabapud.
Além de superar o niimero de animais e
ragas participantes em relaciio a 95, o
evento mais uma vez registrou liquidez
nos leildes que realizou, alcancando fa-
turamento superior a R$ 1,2 milhdo.
Durante a Expocorte 96, foram realiza-
dos 11 leildes, que ofertaram 332 ani-
mais. Deste total, 203 eram fémeas e 129
machos. A média geral registrada foi de
R$ 3.440,00, valor
10% superior ao re-
gistrado no ano de
95.

Sucesso total,
que pode ser expli-
cado pelos niimeros
que envolvem a pe-
cudria brasileira. O
Brasil conta com o
maior rebanho co-
mercial de bovinos
do mundo. Sio

Outros leiloes

mais de 150 milhdes de bovinos espa-
lhados de norte a sul do Pais, sendo que
pecudria de corte representa 4% do PIB
brasileiro, movimentando mais de US$
25 bilhdes/ano. S6 no ano passado, fo-
ram comercializadas mais de 2,3 mi-
Ihoes de doses de sémen de bovinos de
corte. As ragas para carne, alids, detém
57,3% do mercado de sémen no Brasil.
Segundo Antonio Carlos Pinheiro Ma-
chado, presidente do Grupo Expocorte
— formado por Pinheiro Machado As-
sessoria & Leildes e Agrocentro Empre-
endimentos e Participa¢des —, uma ati-
vidade como esta nio poderia deixar de
ter um evento exclusivo, reunindo as
principais racas, criadores e fornecedo-
res de insumos. “Investimos mais de R$
500 mil sé na organizagdo, montagem
dos leildes e alimentacdo dos animais.
Utilizamos mais 180 caminhdes de ser-
ragem e 150 toneladas de verde”, des-
taca Machado.

Leildes: liquidez e boas médias —
O I Leilao Premium Simental, que ofer-
tou 41 animais dos mais renomados cri-
atorios da raca no Pais — Fazenda Ouro
Fino (Hélio Turquino), HRO Empreen-
dimentos (Sylvio Propheta de Oliveira),
Fazenda Sio Pedro (Pedro Conde), Fa-
zenda Ribeirdo Bonito (Rubens Alves
de Oliveira), entre outros —, foi o gran-
de destaque dos remates.

Animais
vendidos

V Oficial Blond D'Aquitaine 20
| Obras-Primas Limousin 33
Il Ver-O-Peso na Garoa 34
Oficial da Raca Piemontesa 24
Pardo-Suico de Corte 32
Il Master Marchigiana 26
Futury Show Simental (embrides) 19
Oficial da Raga Charolesa 22
Il Santa Gertrudis Show 38

O leildo faturou nada menos que R$
332 mil, alcancando média geral de R$
8,1 mil, que com toda certeza serd uma
das maiores médias no ano de 1996. Se
nao bastasse, oI Leildo Premium Simen-
tal registrou o animal mais caro (de to-
das as racas) das duas edi¢gdes da Expo-
corte - Betina’s Panny, fémea de 26 me-
ses, ofertada por Pedro Conde e vendi-
da por R$ 31.200,00. O animal foi com-
prado por Cia. Comercial OMB.

Durante o I Simental Premium foi re-
gistrado também o recorde nacional de
preco de embrides da raca. Um embrido
da vaca Leny POI 3 galhos, de Rubem
Alves de Oliveira Filho, foi vendido por
R$ 14.400,00. Ele foi adquirido por Ma-
ria Licia Duarte Bourg, de Pindamo-
nhangaba/SP.

O segundo lote mais caro da noite
foi Musa de Sanches (R$ 24 mil), fé-
mea de 59 meses, arrematada por Diva
Thereza Lazzuri Barros, Avaré/SP.

Excelente resultado obteve também o
II Leildo Nelore Integracdo. Promovido
pela Saempa Empreendimentos, propri-
edade de Sylvio Propheta de Oliveira, o
Nelore Integragéo ofertou 40 lotes, alcan-
cando média geral de R$ 5.300,00, ni-
mero que superou a média do ano anteri-
or, de R$ 3.500,00. O lote mais caro do
remate foi Verba do BJ TE, vendida por
Agropecuaria Bom Jesus S/A. O compra-
dor, um consércio en-
tre Fazenda e Haras
Santri e Fazenda Ca-
choeira, desembolsou
R$ 24.000,00 para fi-
car com a fémea. O
faturamento total do
II Nelore Integracio
foi R$ 180.000,00.
Confira, ao lado, os
resultados dos outros
remates da Expocor-
te’96. Fi

Faturamento

R$ 92.000,00
R$ 124.344,00
R$ 94.010,00
R$ 61.008,00
R$ 80.000,00
RS 63.700,00
R$ 41.800,00
R$ 40.150,00
R$ 67.640,00
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PRAGAS

Nao dé
chances
para o rato

Saiba o que fazer
para se defender deste
socio indesejdvel
tanto na lavoura como
1o armazem

Jota Freitas

odo o esfor¢o em produzir alimen-
tos para uma populacdo cada vez
maior esbarra, no mundo todo, na
acdo nefasta dos ratos. Além de roer tudo
a sua volta, estragando o patrimdnio do
homem, o rato ainda € um sécio que fica
com a parte do ledao na producio agrico-
la: estimativas ddo conta de que mais de
20% do total de grios produzidos no
mundo se destinam a sua alimentacao.
Afinal, segundo dados extra-oficiais, sdo
quase 20 bilhdes de ratos espalhados pelo
mundo. Como se nao bastasse o prejui-
zo, estes roedores ainda sdo vetores de
doencas como febre aftosa, colera, lep-
tospirose, peste bubdnica e salmonelo-
se, além de transportar pulgas, carrapa-
tos e piolhos.
De uma maneira geral, os produtores
e as autoridades sanitdrias sempre pro-
curaram tomar as mais diversas medidas
de controle da infestac@o naqueles locais
onde sdo guardados os alimentos, atrati-
VoS naturais para estes pequenos mami-
feros. No entanto, cresce, a cada dia, a
infestacao em zonas de lavoura, princi-
palmente no Nordeste brasileiro, onde
proliferam as espécies Holochilus sciu-
rus, Orysomys subflavus, Rattus rattus
frugivurus e Mus musculus brevirostris.
“As razdes para esie boom populaci-
onal estiio basicamente ligadas as drésti-
cas mudangas climaticas numa determi-
nada regido, associadas a grande capaci-
dade de adaptacio dos roedores as mu-
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dancas ambientais. Ou seja: os vérios anos
de seca seguidos de um periodo de chu-
vas abundantes fizeram que com a popu-
lagdo de ratos — existente em pequeno
nimero, em funcio da falta de comida —
explodisse. Com isso, os ratos foram atra-
idos para os plantios irrigados, como ar-
roz e meldo. Com comida em abundéin-
cia, comecou, entiio, a reprodugio em lar-
ga escala”, explica a bi6loga Heloisa He-
lena de Azambuja Beigin, que trabalha ha
11 anos na Zéneca do Brasil, de Sao Pau-
lo, fabricante de produtos para combate
de roedores. A técnica também ressalta
que, a0 Mesmo tempo em que ocorreu este
surto, a seca acabou eliminando o0s pou-
cos predadores naturais, como o carcard,
as cobras e as corujas.

O controle no campo — Os ratos
causam uma série de danos ao arroz, ata-
cando a cultura nas fases de implanta-
cdo, vegetativa e floragido. Dependendo
do estdgio em que ocorre o ataque, a plan-
ta pode recuperar-se, fazendo crescer no-
vas hastes a partir da base danificada. “Se
os danos ocorrerem nas primeiras sema-
nas apés o plantio, as hastes rebrotam e
amadurecem para a colheita. Contudo, se
ocorrerem na fase de embuchamento (flo-
racdo), apesar das hastes crescerem no-
vamente, a grande maioria nao ird for-
mar grios, acarretando grandes prejuizos
ao lavoureiro”, explica a bi6loga da Zé-
neca, especialista no combate aos ratos
no campo.

Para fazer uma avaliacdo correta dos
danos na lavoura, ensina Heloisa Hele-

na, deve-se tracar uma linha diagonal no
campo a ser monitorado. A escolha da
diagonal deve ser aleatéria. Deve-se con-
siderar uma trajetéria de 63m de com-
primento (equivalente a diagonal de um
campo de 0,2ha). Se o campo escolhido
for maior que 0,2ha, deve-se considerar
parte da diagonal; se for menor, serd ne-
cessdrio que a diagonal atravesse o cam-
po vizinho para completar a amostra. Um
total de 25 amostras devem ser tomadas
ao longo da diagonal tragada. No caso
de mudas transplantadas, cada amostra
equivale a uma touceira; no caso de se-
mentes plantadas diretamente, a unidade
de amostra equivale a um quadrado de
dimensdes em torno de 25X25cm. Este
quadrado pode ser feito de arame com
trés lados. A cada dois a trés metros, a
pessoa encarregada coloca o arame na
touceira e conta o nimero de hastes da-
nificadas e o total de hastes encontradas
dentro do quadrado. Para saber a percen-
tagem de hastes danificadas, aplica-se a
seguinte férmula:

% de hastes danificadas = 100 (a/b),
sendo que:

a = nuamero de hastes danificadas
em 25 amostras
b = niimero total de hastes em

25 amostras

Esta avaliagio, feita na época da co-
lheita, na verdade fornece dados subes-
timados em termos de perda na produ-
¢do, porque nao contabiliza os danos cau-
sados naquelas hastes roidas nas fases an-
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teriores, que sofreram decomposic¢do.
Portanto, ndo sdo detectadas como danos
na época de colheita.

Depois de uma avaliac@o correta, a
bi6loga recomenda que se faga o contro-
le integrado destas verdadeiras pragas.
Estdo incluidos neste controle, segundo
ela, trés aspectos fundamentais: medidas
de protecdo (manter os ratos fora do al-
cance das dreas susceptiveis), medidas
sanitdrias (tornar o ambiente menos fa-
voravel para a praga) e o controle pro-
priamente dito. No caso do primeiro as-
pecto, pode-se proteger as sementeiras de
arroz transplantado cercando-as com cha-
Pa de polietileno grosso, presas em esta-
cas. A parte inferior das chapas deve fi-
car enterrada no solo. E certo que os ra-
tos podem roer através do polietileno,
mas, normalmente, tendem a nio fazé-
lo, especialmente se existirem outros lu-
gares para buscar alimento. Com relagéo
a medidas sanitdrias, o mais importante
€ dificultar a vida do rato. Por isso, é vi-
tal evitar o acimulo de vegetais e mato
em diques, que servem de abrigo para os
roedores. E importante notar, também,
que algumas espécies de ratos reprodu-
zem-se somente quando o arroz estd ma-
duro e passa a ser uma fonte de alimen-
to. Tem sido sugerida a presenca de subs-
tancias quimicas nas paniculas de arroz
que estimulariam a reprodugio nos ra-
tos. Por isso, é importante que este peri-
odo,‘do arroz maduro, seja o mais curto
possivel. Isto pode ser conseguido atra-
ves’do plantio sincronizado: isto é, todas
as areas de arroz devem ser plantadas ao
mesmo tempo. Com certeza, esta medi-
da ird encurtar o periodo de reprodugao
dos ratos.

Com relagiio ao controle propriamen-
te dito, na lavoura, 0 melhor mesmo &
aplicar raticidas anticoagulantes de dose
unica, preferentemente na forma de blo-
COs parafinados, uma vez que esta medi-
da revela-se como a mais eficiente e eco-
nomica, garante Heloisa.

O velho problema no armazém —
Se tudo foi feito direitinho no campo e a
colheita de arroz mostra-se compensado-
Ia, parece que a hora é de esquecer um
pouco dos ratos. Parece. Na verdade,
quando o cereal vai
para o depésito, co-
meeca uma outra via-
crucis, pois o rato
sempre sabe onde
estd a comida. E nes-
ta fase que devem ser
tomadas novas medi-
das de protecio para
garantir a sanidade e
a integridade do pro-
duto. Segundo a

agrénoma Rosa Finamor de Oliveira, que
trabalha na Companhia Estadual de Silos
e Armazéns (CESA/RS) em Porto Alegre,
é preciso adotar algumas medidas profi-
laticas no local onde esté estocado o pro-
duto. Sdo elas: a) eliminar todo o lixo no
interior da unidade armazenadora, bem
como entulhos do pétio, colocando cole-
tores de lixo nas areas que se fizerem ne-
cessdrias; b) manter as dreas que possu-
em vegetagdo sempre cortadas, para difi-
cultar o refiigio e abrigo dos roedores; c)
fazer inspecdes periGdicas nas instalacgdes,
vedando possiveis fendas nas paredes e
pisos; d) colocar telas metélicas de malha
fina nos bueiros e ralos, bem como no
pdtio de circulag¢do; €) materiais como
caixas, canos, engrenagens etc devem ser
arrumados de forma que as instalacGes
possam ser limpas com facilidade.

Para o combate em armazenagem, a
agronoma da CESA revela que existem
duas formas: iscas granuladas ou pele-
tizadas e blocos impermedveis parafi-
nados. No primeiro caso, recomenda,
usar iscas preparadas com raticidas an-
ticoagulantes, a base de hidroxicuma-
rina e brodifacoum, alternadamente.
Preparados com frutas, devem ser co-
locados em manilhas ou canos de PVC,
em locais um tanto abrigados, para que
o rato ndo perceba, e também para pro-
teger o raticida contra intempéries e
evitar que criangas e animais possam
alcanga-lo. Os anticoagulantes existen-
tes no mercado tém agio letal aos roe-
dores, entre cinco e sete dias apds a in-
gestdo da dose. “Recomendamos que
seja feita uma iscagem a cada 10 dias,
colocando pequenas doses em vérios
pontos. Antes de uma nova iscagem,
recolher os restos das iscas anteriores
e limpar bem os vasilhames, onde se-
rio colocadas as novas”, alerta a agro-
noma da CESA. Para uma maior efica-
cia, ela recomenda uma alternéncia no
tipo de atrativo utilizado nas iscas (fru-
tas, queijos etc) e também de raticidas.

Ji os blocos impermedveis, parafina-
dos, apresentam um orificio central que
facilita a sua colocacio nas partes superi-
ores das instalacdes. Podem ser usados em
4reas que sofram a acao de umidade.

~ “E importante
que, diariamente, se
faca o recolhimento e
enterrio dos animais
encontrados mortos
no ambiente, a fim de
evitar acidentes com
outros animais € a
desconfianca da po-
pulacdo ativa de roe-
dores”, conclui a
agronoma. Fal

Pode
fiscalizar

S O quem tem drea propria de

cultivo pode garantir sementes
fiscalizadas com elevada germina-
¢do e a qualidade que a 21 anos
vem sendo a melbor propaganda
da CRA.

Ligue para receber maiores
informagcdes sobre nossas forra-
geiras de inverno e verdo, sementes
trogicais, milbo, sorgo e
ortaligas Asgrow.

beme—d ANOS
A semente do século 21

CEMTRAL RIOGRANDENSE DE AGROINSUMOS

5 Est. do Arrozeiro,90 F:(051) 481 3377
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LANCAMENTO

Triturador/Picador
Forrageiro IL

Ideal para sitios
e pequenas propriedades.
Acompanha motor 2CV e disjuntor
(chave térmica de seguranga)

DISPONIVEL EM REVENDAS DE PRODUTOS IBL
INDUSTRIAL BUSSE

CERROQ LARGO - RS

Fax: (055) 359-1650 - Fone: (055) 359-1422
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com motor Maxion S4T Plus, 0 GMC 6-150 € o seu
parceiro ideal. Ele tem a melhor equagdo entre custo e
R\ beneficio do mercado no seu segmento.

[ m@ Veia algumas das suas qualidades:

/.00 W ° Maior poténcia da categoria com

150 cv @ 2.600 rpm ° Maior torque com 48 mkof a
1.400 rpm ° Maior velocidade final da categoria com

Este veiculo esla em conformidade com o PROCONVE. Preserve a vida. Use o cinto de seguranca

133 km/h * Melhor compromisso entre capacidade

de carga x volume x desempenho « Maior

A produtividade - Suspensdo dianteira independente
p *Sistema de ventilagdo no teto  Diregdo hidraulica
e embreagem de ationamento hidraulico - Caixa de

5 marchas “Overdrive” ° Painel de instrumentos

completo com mandmetro do turbo e relégio



* Bancos em tecido separados 1/3 2
€ 2/3 com cintos de 3 pontos @
retrateis. Assistencia técnica com @ |seeemozims
maior garantia do mercado: 2 anos ou
150.000 km ° Rede de concessionarias

exclusiva para caminhdes - Servi¢o de
Atendimento 24 Horas com ligagdo gratuita.

E mais: ° Linhas GMC de Crédito, Leasing e
Consdicio, através do Banco GM. Por tudo isso
0 GMC 6-150 é o seu parceiro ideal. Ele
oferece resisténcia, desempenho, economia e
trangiiilidade como nenhum outro. Passe

numa concessiondria GMC e venha conhecer o
seu parceiro de perto. Marca de parceria
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EXPOINTER 96

comega a festa de Esteio

A maior mostra agropecudria da América Latina comeca
com a expectativa de wma virada no agribusiness, embora a redugdo
do niimero de inscrigoes de animais

19° edi¢do da maior feira agro-

pecudria da América Latina, a
A Expointer 96, que acontece de 24
de agosto a 1° de setembro, no Parque de
Exposicdes Assis Brasil, em Esteio/RS,
vai por em xeque a tdo esperada recupe-
ra¢do do agribusiness brasileiro. Na ca-
rona da melhora dos precos das commo-
dities agricolas e na rolagem da dfv_lda
dos produtores, cerca de' 1.300 exposn?-
res do Brasil e do exterior apresentarao
a0 mercado as tltimas novidades em ge-
nética animal e 0s avancos tecnoléglqos
em mdquinas e equipamentos. Assim
como o setor agroindustrial bra§1lelro, a
comissdo organizadora da feira quer
exorcizar de uma vez por todas o ano de
95, quando a Expointer comercializou
um volume global 60% menor que o ve-
rificado em 94, ano em que a feira atin-
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Gilberto Severo

giu um faturamento de US$ 60 milhdes.
O maior destaque deste ano, sem divi-
das, deve ficar por conta do espacgo re-
servado as empresas que desenvolvem
softwares agropecudrios.

A Expointer destinou uma drea de 460
metros quadrados do Pavilhdo Interna-
cional as empresas que desenvolvem pro-
gramas multimidias voltados para o se-
tor agropecudrio. Ao todo, serio 20 es-
tandes de fabricantes de softwares e um
de hardware. Os estandes vao apresentar
programas destinados a administragio de
cooperativas, administragio rural, nutri-
¢do animal, agricultura (administragio,
fertilidade do solo, entre outrs), pecud-
ria (confinamento, bovinos de corte e lei-
te, eqiiinos, ovinos, suinos e aves), topo-
grafia e acesso a Internet. De acordo com
Sérgio Cardoso da Silva, coordenador da

assessoria de informdtica da Secretaria
da Agricultura do RS, o pavilhdo vai pro-
porcionar o acesso do ruralista aos ins-
trumentos e tecnologias necessarias para
profissionaliza¢do do campo. “Nossa in-
tengdo € fazer com que o produtor qué
visite a feira tenha disponivel todo o tip©
de informagdo. Queremos vender inteli-
géncia”, explica Silva. Além disso, ©
pavilhdo terd um pequeno auditério, cO™
25 metros quadrados, para a realiza¢a®
de semindrios e reunides. A feira de 11"
formadtica vai funcionar de forma €XP¢”
rimental, podendo ter o espaco duplicd-
do no préximo ano, caso atinja as expec-
tativas da comissdo organizadora. .
Reduciao — O nimero de animals
inscritos na feira deste ano ficou 14,09%
menor que o verificado na edigdo anterl-
or. Foram cadastrados 5.571 animais con-

A Granja



tra 6.485 do ano passado, conforme da-
dos da Secretaria da Agricultura, a prin-
cipal promotora da mostra. Para os orga-
nizadores, a reducio ji era esperada. A
culpa recai sobre a crise que assola o se-
tor pecudrio brasileiro. Por espécie de
animais, a queda mais significativa ficou
com os eqiiinos, com 23,4%; seguido
pelos ovinos, com uma diminui¢cdo de
21,5%; dos bovinos mistos, 18%;: e dos
bovinos de leite, com 12,5%. Os bovi-
nos de corte recuaram apenas 3,70%. Os
suinos, por sua vez, tiveram a menor que-
da: 2,7%. Foram inscritos 253 animais,
contra 260 do ano passado.

Para o setor de maquinas e equipa-
mentos, ainda ndo serd desta vez que a
feira terd espago para expodindmicas. Se-
gundo o diretor do Parque de Exposi¢cdes
Assis Brasil, Valdir Heck, o local dispde
de uma drea apenas para os test drives.
“Para implantarmos um programa seme-
lhante ao Agrishow (Ribeirdo Preto/SP),
necessitarfamos ampliar o espaco e, ain-
da, realizar o evento em outra data”, es-
clarece.

Quanto a perspectiva de vendas nes-
ta edicdo, Heck prefere a cautela e evita
fazer qualquer prognéstico. Como em 95
os resultados passaram muito longe do
esperado, ninguém arrisca um palpite.
Para Heck, nimeros sé com o0s exposito-
res. A mesma opinido tem José Artur
Martins, comissdrio de exposicdes e fei-
ras da Secretaria da Agricultura gaiicha.
Ele salienta que a Expointer se caracte-
riza como uma exposi¢ido de animais, €
o que vale é o contato e a possibilidade
do criador mostrar seu produto. “A feira

Expointer tem sua origem datada

em 1901, quando o governo gaii-
cho promoveu a primeira exposi¢ao
agropecudria do Rio Grande do Sul.
Participaram, na época, cerca de 2.200
expositores, representando 57 munici-
pios do Estado. No local onde hoje estd
situada a Faculdade de Engenharia da
Universidade Federal do Rio Grande
do Sul (UFRGS), em Porto Alegre, fo-
ram expostos animais das ragas jersey,
holandés e cavalos puro-sangue. Em
1912, a feira foi transferida para o
Parque de Exposicoes Menino Deus,
onde hoje estd localizada a Secretaria
da Agricultura, e jd contava com espa-
¢o para mdquinas e implementos agri-
colas, além de secoes para viticultura,
apicultura e avicultura. Iniciava-se ai,
também, a participag¢do de outros pai-
ses, como Argentina e Uruguai.

De 1936 e 1950, o evento foi reali-
zado em diversas cidades do interior
gaiicho, até se estabelecer novamente
no Parque Menino Deus, em 1950,
quando a feira adquiriu notoriedade

Feira quase centenaria

nacional, trazendo criadores e indiis-
trias principalmente das regioes Sul e
Sudeste. A inauguracdo do Parque de
Exposicoes Assis Brasil, em Esteio, em
1970, marcou o inicio do processo de
internacionalizacdo da mostra. Embo-
ra a participacdo de outros paises jda
fosse antiga, somente a partir de 1972
ela foi oficializada, com a 1° Exposi-
¢do Internacional de Animais do Rio
Grande do Sul, da qual participaram
representacoes da Argentina, Uruguai,
Alemanha, Chile, Estados Unidos,
Holanda, Franga, Inglaterra e Ilha de
Jersey, que levaram a Esteio 250 ani-
mais.

Situado numa drea de 630.000m* o
local dispde de uma completa infra-es-
trutura que permite alojar 6.000 ani-
mais. Além disso, possui centro admi-
nistrativo e telefénico, agéncias ban-
cdrias, restaurantes, locais para rema-
tes, pistas de julgamento e para desfi-
le de animais. Esssa estrutura que co-
loca o parque Assis Brasil entre os me-
lhores da América Latina.

¢ uma vitrina. E uma forma do expositor
ser visto pelo mercado. Por isso, a difi-
culdade em avaliar seu desempenho glo-
bal”, diz Martins. O comissario acrescen-
ta ainda que como boa parte dos negéci-
os € apenas “alinhavada™ na feira, € mui-
to dificil os organizadores fazerem uma
previsio correta.

Parceria que deu certo — Embora

ndo haja nenhuma parceria formal entre
governo e iniciativa privada, nos dltimos
dois anos a participacdo de setores em-
presariais privados nas comissdes perma-
nentes da Expointer aumentou significa-
tivamente. Para os proximos anos, a in-
tencio do Governo do Estado €, a exem-
plo do que foi feito com o pavilhdo de
suinos na feira de 95, repassar para cada

PRODUTO TECNICO PARA:

CALCARIO EQUILIBRIUM®

CORRIGE A ACIDEZ, FERTILIZA E EQUILIBRA AS BASES DO SOLO

HIPERCAL®

- CALAGEM DE CORRECAO

- ADEQUAGAO DAS BASES / CTC

- PLANTIO DIRETO / MANUTENCAO
- CALAGEM EM LINHA / SUPERFICIE
- SOLOS COM DESIQUILIBRIO NAS

RELACAO Ca/Mg 3ad: 1
Ca0 36% / MgO 12%
FAIXA C- PRNT min. 76,2%
FAIXA D- PRNT min. 92,2%
A GRANEL E ENSACADO

Calagam com Tecroloma
FABRICA - RODOVIA DOS MINERIOS
Km 27 - Rio Branco do Sul / PR
VENDAS E INFORMACGES:

Fone 018 - 271 3099 - Fax 018 - 271 3661

hRELAC(’)ES Ca/Mg/K/CTC

ACEITA-SE REPRESENTANTES
NOS ESTADUS DO RS/ SC/ PR/ MS

Presidente Venceslau - SP Y,

TOSQUIADEIRAS

~ Pentes, cortantes, liminas, pegas e
assisténcia técnica com afiagio de fabrica.
LIWA TRADE
Av. Getilio Vargas, 1000 - sala 204
Fone: 051 231-7812 - Fax: 051 2314381
CEP 90150-002 - PORTO ALEGRE - RS

Para Agua, Gasolina,
10 A 190 L/MIN. g==

FUNCIONA POR GRAVIDADE
OU NA SAIDA DE BOMBAS

Hidrometro Eletronico

Pugo:R e

VALSAN

315.00»0esconto pr REVENDEDOR

FONE:(011) 256-0855 @ FAX:(011) 214-5792
R Seroipe. 475.@ 6" and/C). 611 @ CEP 01243-912 @ S30 Paula/SP

G A —~
SOLUGOES AMBIENTAIS EM:

B TRATAMENTO D'AGUA

.THATAMENTO DE EFLUENTES

W RESIDUOS SOLIDOS

B DESCONTAMINAGAO DE
SOLOS

CONTATE A NOSSA CONSULTORIA

PARA
ANUNCIAR AQUI

SAQ PAULO FONE: (011) 220-0488 - FAX:(011) 220-0686
RIO GRANDE DO SUL FONE/FAX: (051) 233-1822

(048) 244-6792 e 983-0163

\. J

RIODEJANEIRO ~ FONE/FAX: (021) 235-6032
PARANA FONE/FAX: (041) 367-3366
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setor a administracdo de seus respecti-
vos estandes, que nada mais é do que a
terceirizacdo da mostra. No ano passa-
do, a Associacdo dos Criadores de Sui-
nos do RS (ACSURS) assumiu toda a
organizacio do pavilhao, distribui¢do dos
estandes e as respectivas parcerias com
as empresas do setor.

O resultado dessa transferéncia, con-
forme Heck, foi a elei¢do do pavilhdo da
ACSURS como o mais organizado e mais
limpo da Expointer 95. “Se cada segmen-
to ficar responsédvel pelo seu pavilhdo,
haverd muito mais agilidade na hora de
organizar o evento”, finaliza. Fa

Programacao da Expointer 96

Dia 24/08
— Provas da raca quarto de milha
— Julgamento morfoldgico da raga crioula

Dia 25/08

— Julgamento de eqdinos mangalarga
— Provas da raga quarto de milha

— Prova final Freio de Ouro

— Leilao mangalarga

Dia 26/08

— Provas funcionais da raga mangalarga

— Julgamento de classificacdo de todos 0s animais

— Leildes bovinos braford e limousin; ovinos merino
australiano e cavalo crioulo

Dia 27/08

— Julgamento de classificagao de todos os animais

— Leildes bovinos brangus, fleckvieh e holandés;
ovinos ideal e suffolk, e cavalos quarto de milha

Dia 28/08

— Julgamento de classificagao de todos os animais

— Provas funcionais raca drabe

— Entrega do prémio Gerdau Os Melhores da Terra -
12h

— Prova eqinolatina: raga crioula

— Leildes bovinos blonde d'aquitaine, fleckvieh, red
poll, normando, hereford, pardo suico, jersey e
devon; ovinos suffolk, border leicester, ideal;
bubalinos e cavalo crioulo.

Dia 29/08

— Julgamento de classificagao de bovinos, eqtiinos e
avinos

— Provas de ragas eqiiinas

— Leildes ovinos corriedale, ile de france, hampshire
down; bovinos charolés, aberdeen angus, jersey,
devon; suinos

— Entrega do prémio Destaque 96 A Granja doAno -
19h - no Auditério da Secretaria daAgricultura

Dia 30/08

— Provas das ragas appaloosa, mangalarga marchador|
quarto de milha e raca crioula

— Leildes bovinos santa gertrudis e jersey; ovinos
karakul, texel e romney marsh; zebuinos; suinos e

cavalos appaloosa

Dia 31/08

— Provas funcionais de eqiinos

_ Leilées bovinos chianina, marchigiana, holandés e
jersey; cavalos arabe, mangalarga marchador,
morgan, crioulo e poney; caprinos e ovinos ile de
france

Dia 01/09
— Provas funcionais de eqiiinos
— Leiloes de cavalo crioulo e gado holandés
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E de tirar
o chapeu

Entre o final de agosto ¢ inicio de setembro, A GRANJA DO ANO vai circular
por ocasidio da EXPOINTER/96 ( Feira de Esteio, RS ),
ponto de encontro mundial da agropecuaria.



Uma justa homenagem
a0s que produzem

O Destaque/96

A GRANJA DO ANO

sera conferido aos

seguintes vencedores

01. Pecudria de corte

02. Pecudria de leite

03. Eqiiinos

04. Ovinocultura

05. Suinocultura

06. Avicultura

07. Nutrigdo animal

08. Defensivos animais

09. Sementes

10. Tratores

11. Impls. de preparo de
solo e plantio

12. Adubos e corretivos

13. M4quinas de colheita

14. Sistema de irrigagio

15. Defensivos agricolas

16. Silos e armazenagem

17. Caminhdes e utilitirios

18. Produtor de arroz

19. Produtor de vinho

20. Produtor de milho

21. Produtor de soja

22. Produtor de trigo

23. Pesquisa agropecudria

24. Cooperativismo

25. Banco

Uma edicao

que vale

por doze.

NOTICIAS &
INFORMACOES

B Uma andlise de tudo o que
acontece no setor do
agribusiness redigida pela
equipe de jornalismo

d’A GRANJA, que mais
entende dos assuntos referentes
ao campo moderno, hd mais de
50 anos, ininterruptamente.
Informagdes especializadas,
atualizadas e confidveis.
Reportagens inéditas, além de
matérias priticas e técnicas.

PUBLICO ALVO
B 300.000 leitores

A OPINIAO DOS LIDERES
B Matérias especificas com os
25 eleitos pelo voto dos
assinantes para o troféu
Destaque/96 A Granja doAno,
sobre as tendéncias econdmicas
dos diversos segmentos.

NOMES & ENDERECOS

M Relacdo de nomes e
enderecos de todas as empresas
que produzem bens e servigos
para a agropecudria no Brasil.
Uma listagem completa,
utilissima, abrangendo todo o
segmento do agribusiness.
Associacdes de classe.

OBRA DE CONSULTA E
COLECAO

M Anudrio de consulta
permanente, para um publico
alvo exigente, seletivo e com
alto poder de compra.
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CAFE
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Em Minas Gerais, cafeicultores e
torrefadores ddo as mdos para produzir um café que jd
conquistou o paladar dos exigentes

consumidores estrangeiros

s torrefadores de café e os pro-

dutores do cerrado mineiro co-

mecaram um namoro que, ao
que tudo indica, vai terminar em casa-
mento. No més de maio, durante semi-
nario sobre aumento do consumo inter-
no de café, promovido pelas entidades
representativas da industria, o discurso
do presidente do Conselho das Associ-
acoes dos Cafeicultores do Cerrado
(Caccer), Aguinaldo José de Lima, soou
como uma agraddvel melodia aos ouvi-
dos dos industriais. “Nés temos condi-
¢des de produzir. Temos potencial de
area que pode produzir 10 milhdes de
sacas”, afirmou Lima, enfatizando que

Inés Figueiro

a regido pode “dar respaldo a inddstria
em sua meta de 15 milhdes de sacas”
no ano 2000. Em 1995, o consumo na-
cional foi calculado em 10 milhdes e 100
mil sacas de café.

Enquanto o representante dos produ-
tores falava sobre a importancia de uma
cafeicultura moderna, que busca quali-
dade, produtividade e solugdes para a
falta de recursos, o presidente do Sindi-
cato da Industria de Café de Sdo Paulo,
Nathan Herszkowicz, defendia a neces-
sidade de garantir o abastecimento ante
a perspectiva de um aumento de 50%
no consumo em cinco anos. O dirigente
argumentava também em favor do esti-

mulo a investimentos de agentes finan-
ceiros no setor e a criagdes de novas
formas de comercializa¢dao, dando én-
fase ao aumento do volume de negdci-
os a futuro. Hoje, esse tipo de venda é
insignificante. O objetivo € atingir 30%
do consumo anual no ano 2000.

Apesar de o evento do dia 14 de maio
ter terminado com os tradicionais dis-
cursos, sem propostas concretas, produ-
¢do e indistria descobriram interesses
em comum. “A identidade no discurso
dos produtores do cerrado e da indus-
tria aproximou os dois setores”, explica
o presidente do sindicato paulista. A
geada de 1994 e os problemas de abas-
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Os torrefadores brasileiros jd descobriram os
caminhos que levam ao cerrado

ot J0C ]

A secagem do produto ainda ¢ manual, feita no terreiro

tecimento alegados pelo setor no final
de 95 e inicio de 96 obrigaram o seg-
mento industrial a repensar a viabilida-
de do seu crescimento. Uma parceria
desse tipo desfaz as incertezas sobre o
abastecimento de pelo menos uma par-
te da necessidade da matéria-prima da
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industria. Com isso, entra em agio, mais
uma vez, aquele velho chavao: a unido
faz a forga.

Visitantes do Brasil — Pouco mais
de um més apés o semindrio, mais pre-
cisamente em 20 de junho, uma comiti-
va de produtores da regiao de Araguari

¢ Patrocinio estd no aeroporto de Uber-
landia para receber um grupo diferente
de visitantes. Sdo 10 industriais brasilei-
ros, representando 18 indistrias de esta-
dos como Sao Paulo, Minas Gerais e Rio
de Janeiro que, juntas, respondem pelo
consumo de 300 mil sacas de café por
més. “Essa foi a primeira vez que rece-
bemos uma delegacdo brasileira”, desta-
ca empolgado Aguinaldo Lima. Até en-
tdo, o cerrado mineiro estava acostuma-
do ao desembarque de delegacdes estran-
geiras vindas de paises como o Japio e
Estados Unidos, por exemplo.

O motivo da visita foi oficializar o
interesse pela compra imediata de cer-
ca de 26 mil sacas de café. O lider do
grupo, Nathan Herszkowicz, explica
que, apesar de algumas das empresas
participantes do grupo jd realizar com-
pras individuais de produto do cerrado,
a apresentagio de um conjunto de com-
pradores abre a possibilidade de melho-
res negdcios junto aos bancos, como,
por exemplo, obter taxas de juros me-
nores. “Adquire-se forca através do gru-
po”, destaca o dirigente. O gerente de
negdcios da superintendéncia do Ban-
co do Brasil em Patos de Minas, Carlos
Andrade Silveira, presente a plendria
que reuniu produtores e industriais, na
sede do Caccer, em Patrocinio, afirmou
que “a entidade estd pronta para fazer
parcerias”.

Segundo Silveira, hd grandes chan-
ces do Banco do Brasil utilizar a Reso-
lugdo 2148 do Banco Central que per-
mite ao agente financeiro buscar no ex-
terior dinheiro para crédito rural com
uma taxa de juro mais baixa para o to-
mador. Pelos cilculos dos representan-
tes da industria, o negécio movimenta-
rd um montante em torno de US$ 3 mi-
lhoes. A participagdo do Banco do Bra-
sil ainda ndo estd fechada, dependendo
ainda de algumas reunides em Brasilia.
No entanto, os participantes estdo oti-
mistas, ja que a cifra envolvida é bas-
tante atraente.

Com o argumento, mais que verda-
deiro, que “financiamento para custeio
estd em extin¢do”, o também presiden-
te da Associacio dos Cafeicultores da
Regiiio de Patrocinio, Aguinaldo Lima,
destaca a necessidade de comegar a tra-
balhar com outras formas de ‘Vef}da que
possibilitem ao produtor Capltall?ar-se,
garantindo seus investimentos na lavou-
ra, com Conseq'ﬂen‘le manut‘enga‘o da
produtividade e quglldade. Hoje, afll‘m"fl,
o cerrado ja participa dos leildes de Cé-
dula do Produtor Rural (CPR). Dados
apresen[ados pelo d]l'e"lor dﬂ crédito ru-
ral do Banco do Brasil, Ricardo Con-
ceicdio, indicam que até 13 de maio ha-



viam sido negociadas 117 CPRs de café.

Lima propde que, além dessa possi-
bilidade, sejam usados papéis como 0s
Commodity Linked Bonds (CLBs) e an-
tecipa que ja estd em estudo um papel
para cafés do cerrado. A idéia é desa-
trelar o mercado interno das oscilacdes
da Bolsa de Nova lorque. Se o produtor
negociar uma parte de sua safra no fu-
turo com precos que cubram seus cus-
tos de produgio e lhe déem uma boa
margem de lucro, tendo como balizador
um indice que reflita a realidade brasi-
leira e nao o movimento dos fundos de
pensio, as possibilidades de perda sdo

menores. “Seria 6timo desatrelar nosso
mercado da Bolsa de Nova lorque”, ga-
rante o comprador e classificador da
Melitta do Brasil, Reginaldo Celso Car-
doso.

Mas ndo s06 juros baixos, compra de
café e formas de financiamento fizeram
parte das conversagdes do cerrado. Con-
quistar o consumidor brasileiro através
da oferta de produto de qualidade tam-
bém. A mudanca no cendrio mundial —
com a diminuiciio das exportacdes bra-
sileiras de café, com o produto exportd-
vel sendo adquirido pelo torrefador —
abriu uma outra perspectiva para a pro-

O produtor brasileiro parece estar
chegando a conclusdo que esperar pe-

em sua lavoura € quase que iniitil. Essa
percepgdo foi bem sentida e assimilada
pelos produtores de café da regido do
cerrado mineiro. A partir da fundagdo

Regido de Patrocinio (Acarpa), em

ao setor de como € possivel ser compe-
titivo e crescer sem depender do dinhei-
ro oficial. Primeiramente, houve a or-
ganizacdo dos produtores em torno de
associagoes. Hoje, sdao oito entidades
espalhadas pela regido. As mesmas
abrangem 45 municipios e atendem
3.500 produtores que, em 159 mil hec-
lares, tém 440 milhoes de covas de café.

Com a finalidade de representar e
orientar o produtor, fazer a gestdao da
qualidade do produto e trabalhar o
marketing do Café do Cerrado, as as-
sociagdes estdo reunidas no Conselho
das Associagées dos Cafeicultores
(Caccer). Sob a responsabilidade des-
Sa entidade estd a marca café do cerra-
do, que conta com um selo e com certi-
ficado de origem do produto. Com isso,
a regido abre ainda mais o leque de
compradores. “Podemos trabalhar tan-
fo no mercado de cafés especiais como
no mercado de volume, mas sempre den-
tro da questdo qualidade”, destaca
Lima.

Na regido hd também as cooperati-
vas. Estas sdo responsdveis pela comer-
cializagdo do café e pela administragdo
dos armazéns comprados pelos cafei-
cultores em regime de condominio. Ou
seja, cada produtor adquiriu cotas de
participa¢do e armazena sua producdo
de acordo com o volume comprado. O
limite por produtor é de cotas. As coo-
perativas ndo fazem, contudo, venda de

0 marketing ajuda muito

los recursos do governo para investir

fazer a cotagdo em nome de um “pool”.

da Associag¢do dos Cafeicultores da

1989, a regidao tem dado um exemplo

insumos ou concessao de crédito. O pre- |
sidente do Caccer explica que para ob-
ter melhores pregos na compra de adu-
bos, por exemplo, os produtores podem

No entanto a entrega € feita diretamen-
te a cada associado. O organograma do
Caccer conta ainda com a Central de
Cooperativas, chamada Expocaccer,
que cuida basicamente das exportagoes.

Com essa estrutura e um discurso
acompanhado de agoes modernas, 0s
cafeicultores do cerrado jd consolida-

ram a imagem de seu produto como um
dos melhores cafés do Brasil e déo pro-
va de que quem sabe faz a hora.

ducdo. E preciso prestar atencdo tam-
bém naquele que abastece o consumo in-
terno. Com isso, a cadeia café parece
estar passando por uma reorganizacio.

O aumento do consumo
interno passa pela oferta de
um café de qualidade

Ovo de colombo — Dentro dessa
nova perspectiva, ndo dd mais para cada
segmento sair dando tiro para um lado.
E preciso pensar a cadeia como um todo;
ou seja, o produtor precisa ter recursos
para investir no cafezal, aumentar qua-
lidade e produtividade e suprir as de-
mandas interna e externa. E nessa dis-
cussio toda ganha importdncia quem
sempre esteve presente: o consumidor
nacional. E como se, de repente, o setor
tenha tomado consciéncia das possibi-
lidades que o mercado interno represen-
ta. Sdo 147 milhdes de pessoas e um
consumo anual per capita de 2,9kg, per-
fazendo 9,3 milhdes de sacas. Nos Es-
tados Unidos, sdo 18 milhdes de sacas
consumidas anualmente, com média de
4kg por habitante. A Alemanha aparece
em segundo lugar, com um consumo de
9,6 milhdes de sacas/ano e o volume por
pessoa de 7,1kg/ano.

A meta da indistria é aumentar o
consumo, ¢ um dos meios para atingir
esse objetivo € através da oferta de pro-
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ternacionalmente como o “melhor café
do Brasil”. Com isso, “mostramos para
0 nosso consumidor que ele estd consu-
mindo um café de qualidade”. Assim,
talvez em breve, o brasileiro encontre
nas embalagens, além do selo de pure-
za da Associacdo Brasileira da Indds-
tria de Café, o selo Café do Cerrado. O
mesmo, oficializado em maio de 93,
garante a procedéncia e a qualidade do
produto.

Conhecido 14 fora pela qualidade,
principalmente para café expresso, a uti-
lizacdo de graos de café do cerrado nos
“blends” (mistura) da torrefagiio nacio-
nal poderd ajudar a alavancar as expor-
tacdes de torrado e moido, que hoje nio
ultrapassam 5 mil sacas ano. O objetivo
é chegar na virada do século vendendo
ao exterior 500 mil sacas ano. Fi

Pivé central: irrigacdo de 1,1 milhdo de pés de café na regiido de Patrocinio

duto de melhor qualidade. Com a esta- carteira. “O grande beneficiado desse
bilizacdo da moeda, o consumidor tem momento é o consumidor do café no
registrado comportamento de fidelida-  Brasil”, enfatiza Nathan Herszkowicz.

de 4 marca em detrimento do preco.
Antes, porém, o paladar era definido
pelo volume de dinheiro disponivel na

Assim, a industria ja pensa em levar
para o café torrado e moido o marke-
ting do café do cerrado, conhecido in-

AR MITTEE T

Rocadeiras Stihl
fabricadas no Brasil.
Agora, muito
mais afiadas.

Pioneira na fabricacdo de motosserras no
Brasil, a Stihl inova outra vez. E a

primeira empresa a fabricar k\' 7
rocadeiras na América Latina. Ambos produtos, “\:“’“*J
na sua fabrica de Sdo Leopoldo, Rio Grande
do Sul. Com isso, vocé tem a garantia de
pecas de reposicdo, além de contar com
mais de 800 revendas em todo o Brasil,
para facilitar ainda mais sua vida. E a
qualidade de gquem ¢ a ndmero um no :"l
mundo em motosserras, produzindo /
em solo brasileiro.

ANDREAS STIHL MOTO-SERRAS LTDA.

e FABRICA: Av. Séo Borja, 3000 - Sao Leopoldo - RS ®
CEP 93032-000 - F.: (051) 592.5544
e FILIAL RS: F.: (051) 592.3022 e FILIAL PR: F.: (041) 233.6933

o FILIAL SP: F.: (011) 872.3256 o FILIAL GO F.- (062) 281.6555
o REP. MAQ-MOTORES MANAUS: F - (092) 633.4347 e o A
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'KLERAT'. O MELHOR RATICIDA DOSE UNICA DO MERCADO.

= Raticida dose (inica mais potente.

» Econdmico no uso e facil de aplicar.

-« Pronto para o uso, em iscas granuraaas e blocos parafinados.

* Pode ser utilizado em diferentes locais, dentro ou fora das instalagoes.
* Maior seguranca.

= Contém Bitrex, substancia amarga, que previne a ingestdo humana.

ESSE ACABA COM OS RATOS. MESMO!

ZENECA saiide Publica




AUROSTIID ) -
0 catalogo de compras do

| . homem do campeo _
‘A REVISTA DO Receba em qualquer local do Brasil

LiDER RURAL sem custos adicionais, tanto para
a linha campo elétrico como para
a linha veterinaria (exceto Roraima)
Pedido minimo: R$ 50,00
(livros nao tém pedido minimo)
Validade dos precos 30/08/96

coD. 313
CERCAS ELETRICAS WALMUR

SISTEMAS DE ALTA POTENCIA, UM MODELO PARA CADA NECESSIDADE.
GARANTIA DE FABRICAGAO DE 1 ANO

y N MODELO ALCANCE DE km OBSEFWAGAD COD. PREGCO
COD. 303 WK 120 120 Bateria 12v 301 338,00
@ Todos os modelos WK, WK 120 C 120 220v 302 338,00
com excegdo do WK 120 SE 120 Bateria e 220v 303 368,00
WK 58, tém o mesmo WK 60 60 Bateria 12v 304 248,00
formato e tamanho WK 60C 60 220v 305 248,00
do modelo acima. WK 60 SE 60 Bateria e 220v 306 298,00
WK 40 40 Bateria 12v 307 198,00
WK 40C 40 220v 308 198,00
3 WK 40 SE 40 Bateria 220v 309 248,00
f WK 20 20 Bateria 12v 310 178,00
WK 20C 20 220y 311 178,00 L "
WK 20 SE 20 Bateria 220v 312 218,00 Energizador Speedrite, importado da
WK 58 3a10 Bateria 12v e Pilhas 313 178,00 Nova Zelandia. Ultrapotente, 180 a

220 km - 220 V. Para grandes extensoes,
suporta mal-isolamento e vegetagéo alta.

' CERCAS ELETRICAS TERKO COD. 324 - R$ 990,00

ALTO PODER. CONTROLE SEU GADO

@ Tanto Baterias quanto Pilhas ndo acompanham os modelos acima

E MANEJE SEUS PASTOS COM

COD. 315 MAXINA ENERGIA. GARANTIA DE FABRICACAO DE ANO
MODELO ALCANCE DE km/ OBSERVACAQ COD.  PREGO
@ Todos os
modelos TK TK 120 C plus 120 220v 314 348,00
tém o mesmo TK 120 SE plus 120 BATERIA 220v 315 388,00
tamanho TK 60 C plus 60 220v 316 258,00
e formato TK 60 SE plus 60 BATERIAe220v 317 318,00
do modelo TK 40 40 BATERIA 12v 318 218,00
acima. TK 40C plus 40 220v 319 218,00
TK 40 SE plus 40 BATERIA e 220v 320 258,00
TK 20 20 BATERIA 12v 321 188,00
TK 20 C plus 20 220v 322 188,00
TK 20 SE plus 20 BATERIA e 220v 323 228,00
@ As baterias n&o acompanham os modelos acima. De arranque (para utilizagio De linha (para utilizagéo nos piques,
nas extremidades dos tramas ou moirges):
arames). N? 1 - Pacote com N2 2A - Pacote com 100 unidades.
50 unidades. COD. 328 - R$ 58,00

COD. 325 - R$ 29,00

De linha (para utilizagdo nos De linha (para utilizagéo nos piques, De linha (para utilizagdo em De linha (para utilizagao em varas de ferro):
pigues, tramas ou moirdes): tramas ou moirges): varas de ferro): N 4A - Pacote com 25 unidades.

N° 2B - Pacote com N¢ 3 - Pacote com 100 unidades. N° 4 - Pacote com 100 unidades. COD. 340 - R$ 39,00

100 unidades. COD. 334 - R$ 39,00 Acompanha bragadeiras.

COD. 331 - R$ 58,00 COD. 337 - R$ 68,00



Voltimetro de neon. Sinaliza com
trés escalas. COD. 353 - R$ 45,00

COD. 356 (Pequena)

COD. 357 (Média)

VOLTIMETRO

DE LINEA
COD. 358 (Grande)

DIGITAL

Picana eletrénica
em 3 tamanhos
(nd@o vem com pilhas),
pequena, média e
grande. Facilita o
manejo com o gado,
nao machucando

Voltimetro digital, importado da Nova Zeléndia. O melhor i 0 couro.

voltimetro do mercado. Preciso, seguro e resistente. Ideal para eve e resistente

quem quer fazer um servi fissional COD. 356 - RS 46,00
co profissional.

COD. 354 - RS 168,00 COD. 357 - RS 49,00

A S — COD. 358 - R$ 52,00

Seringa multiplicadora automatica
Recarrega automaticamente.
Resistente e pratica.

COD. 359 - R$ 69,00

!
|
1%

Vacinador automatico importado Supplies 5ml

+ 2 agulhas, importado da Nova Zelandia. Recarrega
automaticamente. Leve e resistente.

COD. 360 - RS 29,00

Vacinador automatico importado
Walmur 5ml. Resistente e pratico.
COD. 361 - RS 76,00

oy

Seringa dosadora protector Supplies 25ml,

importado da Nova Zelandia. Equipamento de
primeirissima qualidade. Varias utilidades e regulagens.
COD. 362 - RS 89,00

Tatuadeiras para bovinos quatro digitos, Tatuadeira Burdizzo, importada da Itdlia, 6 digitos

altura de16mm (foto). e altura de 12mm. (foto).
COD. 363 - RS 69,00 COD. 365 - R$ 79,00

Jogo de 40 nimeros de 0 a 9 para tatuadeirade  Jogo de 40 nimeros de 0 a 9 para tatuadeira
bovinos. COD. 364 - RS 65,00 Burdizzo. COD. 366 - RS 69,00




Carretel sem fio Speedrite,
importado da Nova Zelandia.
Ideal para cercas moéveis.
Leve e forte.

Para uma maior praticidade
e seguranga

nas suas cercas.

COD. 344 - R$ 89,00

Carretel sem fio, argentino. Ideal para cercas moveis.
COD. 343 - R$ 79,00

Fio plastico com

6 filamentos 500m,
argentino.

Conduz a eletricidade

s > erfeigao, sem i g -
Carretel completo com 500n1 de flO plastico + ganchlnho f)z?:]a?s de gnergia. Gancho plastico importado da Nova Zelandia. Para ser utilizado no
importado da Argentina. Para cercas mévals. final dos fios plasticos, em cercas maveis.
Conjunto completo com desconto campeéo. COD. 347 - RS 99,00 COD. 348 - RS 6,00

COD. 345 - R$ 159,00

G
SUA ENCOMENDA
I‘EI..O FIINEIFAX
/

Péra—rams Kll completo. Prote;a o seu eqmpamenlo Uso
obrigatério para uma instalagao segura.
COD. 349 - RS 69,00

Varilha plastica Speedrite, importada da Chave interruptora Gallager, importada da
Nova Zelandia. Para um bom manejo de Nova Zeléndia. Separa os pastos com
o> : - = suas cercas moveis vocé nao pode facilidade. Facilita o manejo e permite ¢
!—"or.telra importada da Argentina. Erétlca. resistente e segura, dispensa-la. Resistente, leve e pratica. isolamento dos pastos que estdo em descanso.
indispensavel para um bom manejo.

COD. 350 - RS 12,00 COD. 351 - R$ 9,00 COD. 352 - R$ 29,00



duravel.

idmetro. F: ontrol
Pluviémetro. Faga o controle COD. 368 - R$ 498,00

de chuvas na sua
propriedade.
COD. 367 - R$ 12,00

Castrador Burdizzo 9", importado da Italia.
Para castrar cordeiros.Super-resistente e

Castrador Burdizzo 19",
importado da Italia.
Burdizzo, o nome que &
sinénimo de castrador.
Resistente,forte e duravel.
Burdizzo € para sempre.
COD. 369 - RS 598,00

ENCOM

For Windows
VERSAO 2.0 &

Para fazer sua encomenda, utilize
o cupom da pagina anterior,
marcando o codigo e as
quantidades desejadas. Vocé pode
também fazer suas compras pelo

telefone 051 800 2106

Entre vocé tambem
na era da informatica.

PEC 2000 2.0
FOR WINDOWS

Controla e gerencia
os rebanhos.
Cadastro de ventres
e reprodutores,
morfologia,

cruzamen

estatisticas etc.

Vem com
corte e mi
COD. 372
3 X R§ 27
VERSAO
COD. 372
3 X RS 65

Administragao rural
e confecgao de

custos de

" Plano de contas

gerencial,

custos, indexadores,

relatorios,

| estatisticas e
muito mais.

COD. 382

3 x R$ 320,00

VERSAO
COD. 382

- 3XR$70

5 \\Q\\\O

ADM RURAL
FOR WINDOWS

"

tos,

maodulos
Ik.

0,00
LIGHT
L

,00

Ty

producao.

centros de

LIGHT
L
,00

TODOS OS SOFTWARES VEM COM
GARANTIA DE FABRICAGAO. A SUA

ENCOMENDA E ENVIADA POR
SEDEX NO DIA SEGUINTE DO PEDIDO.

FACA SUA

FONE/FAX
051 800 2106

i (telefonema gratuito)

' OU PELO CUPOM

Férceps veterinario.
Quem trabalha com
gado de cria, ndao pode
ficar sem ele.

COD. 370 - RS 135,00

NDA PELO

FARM NOTES FOR
WINDOWS

Agenda do produtor
rural moderno.
Calendarios lunar,
agricola e zootécnico.
Dados climaticos,
indexadores, agenda de
culturas, conhecimentos
gerais etc.

COD. 376 3 X R$ 40,00

HARAS PLUS 3.0
FOR WINDOWS

Cadastro, manejo e
controle de seus cavalos.
Dados gerais, pedigree,
resenha, fichas

sanitaria e

produtiva, relatérios,
gréaficos. Enfim, todo o
controle de seu haras.
COD. 378 3 X R$ 270,00
VERSAO LIGHT

COD. 378L 3 X R$ 65,00

SGO
LAVOURAS 2.0

Software para gerar
argamentos de produgao
de sua lavoura.

Controle completo do
custo de insumos,
impostos, fretes, perdas.
Calcula depreciagoes,
manutengdes, consumo
de combustivel etc.
Custos por area,
relatérios completos.
COD. 380 3 X RS 180,00
VERSAO LIGHT

COD. 380L 3 X RS 55,00




Irinzu Fablohak

CAUAGAD - INSTALACAD « mANS IO

Informagdes praticas e
detalhadas, criagao em
pequeno espago, com
minimas despesas e
pouco trabalho.

COD. 101 - RS 15,00

frpin Farb i

Anatomia, espécies,
condigdes climaticas,
reproducao,
alimentagao,
transporte e receitas
culinarias.

cobD. 110 - R$ 15,00

AGRICULTURA
SUSTENTAVEL
MANUAL DO
PODRAL

V! PR A
o

Procedimentos
corretos para
aumentar a
produtividade e obter
maiores lucros.
Preparo, adubag&o
verde, rotagao,
irrigacao efc.

coD. 117 - R$ 19,00

e avy

O Posco @ sous Produtod

A REVISTA DO
LIDER RURAL

Horta domeéstica ou
jardim sem terra,
semeadura e cuidados
gerais. Tudo sem a
utilizagao de
agrotoxicos

COD. 102 - R$19,00

Implantagao,

variedades de frutiferas,

escolha de mudas,
cuidados com pragas
e doencas etc.

CcOoD. 111 - R$ 15,00

As principais ragas
para o Brasil,
caracteristicas de
seus produtos (leite,
carne, pele),
procriagdo, criagao e
muito mais.

coD. 118 - R$ 29,00

e Confecgao de
embutidos, presuntos

e alimentos

matanca até o

defumados, desde a

manuseio da carcaga.
COD. 105 - R$ 15,00

Nogdes basicas de
construgdo de
galinheiros, ninhos,
bebedouros e
comedouros,
incubagao, ragas,
alimentacéo etc.
COD. 103 - R$ 19,00

GUIA PRATICO
PARAD
CONFINADOR

Técnicas, vantagens e
sistemas de uso,
nogoes de nutrigao,
reparos de ragoes,
construgao e muito
mais.

COD. 112 - RS 29,00

Ensina todos os
procedimentos para
a correta
suplementagao
mineral, com uma
técnica simples,
econdmica e de facil
adocao.

COD. 119 - R$ 25,00

L1Yi05

RECEBA EM CASA 0S MELHORES

LIVROS DO MERCADO

CHIACACOPRATCA
LE |

ESCARGOTS |

Manejo e criagao.
Aspectos comerciais
e de consumo. Para
iniciantes e
conhecedores.
COD. 106 - R$ 19,00

Todas as informagoes
para o incremento da
produtividade do gado
através de instalagdes
simples e praticas.
COD. 113 - R$ 19,00

pecquenas
construgoes
rurais

RINED e8GR

Como planejar melhor
a construgao de
telhados, banheiros,
fossas, preparo do

terreno, busca de agua

etc, indicando o
material a ser usado.
COD. 120 - RS 19,00

tomar para obter
sucesso com sua
criagao.

Variagbes de racas,
alimentagéo e todos os
cuidados que vocé deve

COD. 114 - R$ 15,00

[
Marudl de Horticuliut
Feulégica

ASRa e b peqebes apicn

£ hotel
Interessa tanto a
dona-de-casa quanto
ao grande horticultor
que busca um
tratamento mais
adequado para a sua
terra.

COD. 107 - R$ 19,00

clivcAs
[AsRKGRO

Andlise dos sinais
clinicos e alteragdes
laboratoriais e suas
ligagdes com varias
enfermidades.

COD. 115 - R$19,00

ADESTRAMENTO
kM CASTIGO

Obra abrangente, na
qual o treinamento &

analisado levando em

conta o
comportamento
instintivo do céo.

COD. 121 - R$ 25,00

0 4 (VEk—

Crlago Domésica da oroos

A prética da enxertia
com todos 0s
detalhes particulares
de cada espécie
frutifera ou
ornamental.

COD. 108 - R$ 19,00

AVICULTURA
Manual Pl:éﬂico

Cadnin Mkeveisf

Indispensavel para
quem quer iniciar um
aviario industrial

de frangos de corte e
galinhas poedeiras.
COD. 116 - R$ 19,00

25

O que de melhor e
mais moderno existe.
Criagao, cuidados
basicos, alimentagao
adequada, doengas,
acasalamento etc.
COD. 122 - R$ 19,00

Instalagao de uma
criagdo: dos
equipamentos ao
cuidado com as
doengas e
alimentagéo.

COD. 109 - R$ 15,00



Administracao
rural a nivel de
fazendeiro

JAIRO SIWVERA

Subsidios para
fazendeiro administrar
sua propriedade com
seguranga, obtendo
maior produtividade

e lucro.

COD. 123 - RS 19,00

Dividido em 15 capitulos,

trata desde nogdes
bdsicas até

Ruber e Albcuergue
A FAZENDA

Os procedimentos
praticos para se conciliar
COm sucesso a
rentabilidade da fazenda
e o prazer de desfrutar

a vida rural.

COD. 124 - R$ 19,00

A fabricagdo de queijo,
manteiga e outros
subprodutos do leite,
tudo com

9}&@93/0
mutg‘,‘,ﬁé‘ﬁ"t“y

W‘_,,m.uw—"

Trabalho completo
sobre o uso correto
da irrigagdo,
analisando ponto

a ponto.

COD. 125 - R§ 25,00

A ADESTRAMENTO
D0 cAVALD

e

_ Mobel
Obra dedicada a
prova de
adestramento,
passo a passo.

MASANCEU FUKVOKA

S Sl e DY TR
YRR e b b

AGRICULTURA
NATURAL

Teoria ¢ pritica

da filosofia verde
SR SN SN BT SE
e ke 2 T ke

MNobel

Teoria e pratica da
filosofia verde,
proporcionando uma
atividade mais
lucrativa e muito

valorizada.
COD. 126 - RS 45,00

O plantio, tratos
culturais, colheita, solo,
clima, doengas,
tratadas de forma

MANEJO ECOLOGICO
DE PFI.ABAS‘E DOENCAS

Combate por métodos
de manejo integrado.
Um cléssico sobre o
assunto.

COD. 127 - R$25,00

O livro focaliza as
principais espécies
horticolas e os
cuidados de que
necessitam.

COD. 133 - RS 19,00

PISCICULTURA
AQ ALEANCE
DE TODOS

/ACIDES RISEIRD TEILTIRA FLED

‘Nobel

Os mais variados
aspectos da piscicultura
tratados de forma clara
e objetiva.Construgoes,
espécies, engorda,
reproducéo etc.
COD. 128 - RS 29,00

rias de Va 05

nobel . o

Perfeito para quem
cultiva plantas dentro
de casa. Ferramentas,
jardins suspensos,
regas, adubagbes, tipos
de plantas.

simples e bem detalhada.

COD. 132 - RS 19,00 COD. 134 - R$ 19,00

STINATAB, DEMORAES. -3

COD. 131 - R$ 29,00

aparelhagem simples.
COD. 130 - R$ 19,00

inseminagao artificial
e doengas mais

comuns.
COD. 129 - R$ 45,00

g

Seis décadas de
experiéncia.
Ascendéncia,
qualidade, pelagens,
selegdo e evolugao.
COD. 003 - R$29,00

ALIMENTE SEUS PASTOS...
COMSEUS ANIMAIS

i

. Manejo dos pastos
. com ténica e
. sabedoria. Rotacéo

~ COD. 004 - R$ 19,00

I
I
I
I
|
. de potreiros etc. I
|
|
I
[
I
I

Principais ragas,
alimentagao adequada,
cuidados no alojamento,
prevencdo e cura de
doengas.

COD. 135 - R$ 19,00

Nome do cartao

O que ¢é a Plasticultura,
sua expansao no
Brasil e no mundo.
Principais aplicagoes..
COD. 001 - R$ 35,00

o
T

Conceitos, formagao

e manejo. Utilizagao
das pastagens, feno,
cuidados com as
pastagens, inoculagéo,
peletizacao etc.

COD. 002 - R$ 29,00

RECORTE AQUI OU TIRE XEROX

Assinale aqui a forma de pagamento:

Este cupom vale para qualquer produto oferecido
nas pdginas da Revisia A GRANJA.
;gg,fg%:ge,_ggﬁggg;:s ENVIE ESTE CUPOM Ofertas "3 de agosto 96
mgse’a s = HOJ’E MESMO OU LIGUE Y2222
GRATIS 051 800 2106 .
[:I Cobranga bancaria

Cartao de crédito

N¢ Validade _ /
Nome
Endereco
N&o mande dinheiro agora. : :
Preencha e coloque este Bairro CEP:
cupom em qualquer caixa
de coleta ou agéncia Cidade
dos Correios ou via
Fax: (051) 233-1822
“Livros e softwares Tel.

serdo acrescidos RS 4,00

ao valor total das compras

referentes a despesas de
manuseio e envio.

Data __/  / __ Assinatura




FACA JA S

HELMUTH WIESE

Historia, biologia,
ragas, localizacao,
transferéncia,
equipamentos etc.
COD. 005 - RS 35,00

uMA
Tipos de piscicultura,

construgdes, qua{idade
e quantidade de agua,

barragens, ciclo de
produgao, cadeia
alimentar etc.

coD. 011 - RS 29,00

TRISTEZA
Q,QRASITAR!A

o P

Conceitos, prejuizos,
biologia, fases,
resisténcia, surtos,
diagnosticos,
tratamento, ’
controle e muito Mais.
coD. 017 - RS 15,00

Emr

?\sg!&m% eV

EU PEDIDO.

A importancia da
administragao rural.
Custos de produgao,
plano de contas
gerencial.Despesas e
movimentagoes
financeiras, avaliagao
de resultados etc.
COD. 006 - RS 19,00

PRODUCAODE AVES

CORTE E
POSTURA

Localizagao e
instalagéo da granja.
Equipamentos,
manejo, orientagoes
gerais. Ragges,
sanidade, custos etc.
CcOD. 012 - R$ 19,00

LVRO DOS CiTly = 1
A PECUARIA EM NOVOS MOLDES

e b4 T GAAAS§ TRTEA B (SPLR(SNAS - OPTLL

Livro bastante
interessante,
mostrando

como podemos
melhorar nossa
produtividade em
varios aspectos.
coD. 018 - RS 19,00

Como escolher o seu
computador e o

melhor software.
Implantacéo de projetos.
COD. 007 - R$ 19,00

Carlos R. Py

Ano de produgao,
tipos de exploragao,
unidade animal,
lotagao, levantamento
patrimonial, metas e
ojetivos.

COD. 013 - R$ 19,00

e

Como funciona as plantas,
o solo para o jardim,
correcao, adubagdo e
manejo. Irrigagéo e
drenagem.

COD. 019 - R$ 29,00

PRT-1159/93

UP - SIQUEIRA CAMPOS
DR-RS

CAFlTA;I

4o é necessdrio selar

RESPOSTA COMERCIAL

N&o entre numa fria,
entenda as

leis que regem o
trabalho rural.

COD. 008 - RS 25,00

Ly (s b de Castrne

hrﬂl_l.ril!.'bluﬂz
Caracterizagao
boténica, sementes,
origem, ocorréncia,
cultivo e colheita de
varias plantas.
COD. 014 - R$ 29,00

Origem, classificagéo,
melhoramento e
cultivares. Instalagao
de pomares, manejo,
nutrigdo e adubacgao.
COD. 020 - R$ 49,00

Manejo, acasalamento,
aumento da
natalidade. Doengas

e mortalidade.

COD. 009 - R$ 19,00

O bufalo sob todos

os aspectos. Manejo de
campo e sanitario,
produtividade e
rentabilidade. Cartilha
do bubalinocultor.
COD. 015 - R$ 19,00

Salde e doengas,
sinais de enfermidades.
Exame dos animais,
reprodugao e higiene.
COD. 021 - R$ 45,00

> GRATIS @ 051 800 2106

B BRENO KIRCHOF

Qualidade do leite,
equipamentos,
manejo do

rebanho, sanidade,
reprodugao e
alimentagao.

COD. 010 - R$ 29,00

Tipos de arame,

utilizagdes para

pecudria e agricultura,
cercas elétricas.

Principios de

funcionamento e detalhes
da construgéo.

COD. 016 - R$ 15,00

DICIONARIO
DO
AGRONOMO

Nomes, expresbes
populares e termos
técnicos, nas areas de
Zootecnia, agricultura
e Agronomia.

COD. 022 - R$ 29,00

Livro completo sobre

a fruticultura, analisando
todos os pontos
importantes.

Livro de cabeceira.
COD. 025 - R$ 45,00

Como instalar uma
horta verdadeiramente
produtiva.

Adubacéo, plantio,
irrigagdo, variedades,
comercializagéo etc.
COD. 023 - R$ 19,00

Capaciade do uso das
terras, permeabilidade,
declive. Terraceamento,
tipos de plantio e

muito mais.

COD. 024 - R$ 35,00

F‘a 0 selo sera pago por

S EDITORA CENTAURUS

90012-970 — PORTO ALEGRE — RS



i g
B

A INDUSTRIA DA CARNE

.. » Nunca se consumiu tanta carne no Brasil. E poucas vezes a indiistria da carne esteve
ﬁ" » tao confusa sobre o seu futuro.

Os produtores de carne bovina tém um mercado estdvel. Mas encontram pela frente a
concorréncia do frango, o problema da aftosa e a necessidade de uma profunda
reengenharia.

A inddstria do frango nunca produziu tanto e nunca vendeu tanto. Mas a oferta
ultrapassou a procura e os produtores reclamam da margem de lucro.

Os suinocultores se deparam com um consumo estdvel hd varios anos € com um
desafio para aumentd-lo. '

O Centro de Informacoes da Gazeta Mercantil estd concluindo um minucioso estudo
sobre a-situacdo do setor. Este estudo, o Panorama Setorial da “Industria da Carne”,
contém detalhadas informagdes sobre:

m A estrutura da indastria m Frigorificos ! * S

m Producéo m Carne industrializada éf:‘ g

m Consumo m Rede de distribuicdo ﬁhﬁ-

m Racdes/farelo de soja/milho m Couro/sebos/gorduras

= Problemas sanitarios m Ovinos/caprinos

m Pecuaria m Mercado externo 4
= Suinocultura m Mercosul

m Avicultura %

O Panorama traca um perfil dos principais grupos do setor e mede o desempenho das
empresas com rankings de faturamento, patrimdnio e lucro.

O Panorama Setorial é atualizado mensalmente com as informagdes relevantes da
indistria, selecionadas, preparadas, resumidas e organizadas pelo Centro de
Informagdes. Esta compilac@o, a Resenha Mensal da “Indistria da Carne”, € fdcil de

consultar e de arquivar.

Precos
Panorama Setorial ...............cc..coccevvveininn R$ 1.200,00  Panorama mais Resenha (assinatura — 12 meses)
Resenha Mensal (12 meses) .........cccooeeeueni. R$ 600,00 Paibramtmais Revenkia (24 mieses) .. RE1.900,00
Resenha Mensal (12 iiltimos meses)............. R$ 800,00 Resenha Mensal (avulsa)..............ccoceeueeee. R 75,00

GAZETA MERCANTIL
Resenha Mensal ' Panorama Selorial




|PECUARIA

Bons precos na
entrada da
entressafra

mercado de carnes entrou no pe-

riodo de entressafra com forte
sentimento de alta. A base da alta de pre-
cos neste ano, sem didvida, estd no mer-
cado de boi gordo, diante da retragéo do
confinamento, precos altos do boi magro
e custos altos das ragdes. Além disso,
pesam as condicoes dificeis de importa-
cdo e a demanda sugerindo um crescl-
mento diante da possibilidade de recu-
peragio do emprego nos proximos me-
ses. Para as carnes alternativas, como a
de frango e suino, os pre¢os somente ten-
dem a apresentar altas em agosto, jé que
a oferta de gado para a abate tende a ser
bastante curta, suportando um desvio da
demanda potencial inicialmente para a
carne de frango e para a carne suina em
um segundo momento.

De forma geral, a situagdo favorece-
rd o repasse dos altos custos de produ-
¢do da avicultura e suinocultura previs-
tos para o segundo semestre, diante da
situacdo de abastecimento de milho e fa-
relo de soja. As condi¢des do inverno da
regido Centro-Sul neste ano sugerem uma
oferta de gado de pastagem muito redu-
zida em setembro/outubro, revelando um
mercado com precos formados apenas
pelo gado confinado disponivel, o qual
devera apresentar uma redugdo de 43%
na oferta em relagdio ao ano passado.

O mercado de carnes passou por um
primeiro semestre bastante regular, diante
das condigoes de custos ¢ demanda. O
mercado de boi gordo manteve uma me-
dia de precos préxima a R$ 21.50 a arro-
ba, mostrando-se extremamente favora-
vel em relacgdo ao patamar de precos his-
téricos no primeiro semestre, ficando em
US$ 18.00 aproximadamente. Na avicul-
tura, a entrada do ano foi bastante com-
plicada, com a dificuldade de liquidez das
granjas produtoras ja proveniente do mer-
cado ruim registrado em 1995. Os altos
precos do milho e farelo de soja vieram
como fatos novos dentro da condicao de
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dificuldades do setor avicola. Efetiva-
mente, a decisdo de elevagdo de precos
por parte das grandes integradoras veio
a possibilitar uma sustentac@o da estru-
tura produtiva no setor e até um cresci-
mento da producdo da ordem de 1.5%
neste primeiro semestre de 1996, em re-
lacdo ao mesmo periodo de 1995.

Desta forma, o mercado mostra-se
mais ajustado as condi¢des de custos e
com maior repasse no mercado atacadis-
ta. Na suinocultura, a situacdo ainda nio
é boa, ja que apesar dos precos de mer-
cado apresentarem uma melhora em ju-
lho as margens dos produtores ainda en-
contram-se extremamente pequenas ou,
por que ndo dizer, negativas. Um ajuste
na produgdo ja foi promovido, mas po-
der4 ser maior no segundo semestre, caso
os custos continuem crescendo.

Precos devem
subir no segundo
semestre

erfil do mercado de carnes em

agosto mostra alta. A demanda
pode apresentar melhoria diante da re-
cuperacdo da economia. Além disso, o
afrouxamento do crédito ao consumidor
por parte do governo, bem como o exce-
lente ritmo das exportagdes, sustenta um
padrdo minimo de emprego e renda e re-
velam um potencial de crescimento no
consumo para o segundo semestre deste
ano. Para completar o quadro positivo, a
oferta de carne bovina nesta entressafra
tende a ser menor, devido ao pequeno vo-
lume de gado confinado e pelo inverno
mais rigoroso em relaglo ao ano passa-
do. O volume de gado confinado devera
passar de 1,4 milhdo de cabegas no ano
passado para 800 mil cabecas, apenas,
neste ano. O inverno mais rigoroso, com

pouca chuva e frio mais intenso, reduz a
possibilidade de entrada de gado de pas-
tagem nos meses de setembro e outubro,
concorrendo com o gado confinado.

Além disso, note-se que a dificulda-
de para importacio neste ano é mais um
fator altista, bem ao contrdrio das tlti-
mas duas entressafras. Em 1994 e 1995,
o ritmo de importag¢des do Brasil foi ele-
vado, diante do cAmbio sobrevalorizado
e da forte demanda interna. Neste segun-
do semestre de 1996, o cimbio sinaliza
reindexacfio & inflaciio, com corregoes
mensais na entressafra, o que dificulta a
entrada de produto importado do Uruguai
e Argentina. Além disso, o boi nestes
paises tem precos de US$ 0.80 por quilo
vivo, pelo menos, o que nfo permite uma
maior competitividade dentro do Brasil,
se o boi brasileiro ndo registrar fortes al-
tas.

Desta forma, sem dudvida, o mercado
da entressafra sera feito pela vontade do
confinador; ou seja, este pecuarista é que
estard formando o preco nos meses de
setembro e outubro. De 800 mil cabecas
previstas no confinamento para este ano,
espera-se uma entrada de 100 mil cabe-
cas apenas em agosto, 250 mil em setem-
bro e 450 mil em outubro. Nio é um vo-
lume expressivo, considerando-se que a
oferta de gado de pastagem serd mais re-
duzida em relagdo ao ano passado. Os
custos, baseando-se em um boi magro de
R$ 21.00 a arroba, ficariam em R$ 28.30
em outubro, o que sinalizaria uma pré-
condi¢do para o mercado se aproximar
dos R$ 30.00 por arroba. E importante a
avaliacio da entrada do gado confinado
no mercado. A maior parcela da oferta
estard disponivel para abate em outubro,
ja que a grande parte do confinamento
foi fechada tarde, no final de junho € ini-
cio de julho. Ou seja, o volume de boi
disponivel para abate no més de agosto,
principalmente, tende a continuar muito
baixo.

MERCADO INTERNO - BRASIL - PRECOS MEDIOS - EM R$
11/Jul

BOVINOS (20 a 25dd)
- Boi gordo, int. PR, 15kg
- Boi gordo, int. GO, 15kg
- Boi'gordo, int. MG, 15kg

- Boilgordo, int. MS, 15kg

- Boi gordo, int. RS, 1kg

- Boil gordo, int. SP, 15kg

- Boi'magro, int. RS (cab.)

- Boiimagro, int. SP (cab.) (5dd)
- Bezerro, SP (cab.) 1
-Novilho, RS (cab.)

1996
23,50
22,00
22,50
23,00

0,74
24,00

200,00
264,00

30,00
90,00

Variacao
quinz. %
9,30
7,32
9,76
9,52
15,63
9,09
5,26
9,09
0,00

0,00




Na BM&F, o boi gordo estd sendo
cotado para agosto em R$ 24.50 a arro-
ba, setembro R$ 26.00 e outubro a R$
27.40. Esta sinalizagdo revela uma uni-
formidade nas expectativas de pregos,
onde o preco alto estaria concentrado no
més de oferta de gado confinado, tam-
bém mais elevado nesta entressafra. Para
os investidores da bolsa, o grande risco
¢é de que o mercado suba muito em agos-
to e setembro e se estabilize em outubro,
diante das condicdes de oferta prevista
para o confinado. Alids, no contrato de
agosto, o mercado fisico jd tende a ser
um fator altista. O preco-meta no fisico
éde R$ 25.00 a arroba na virada de julho
para agosto. O contrato de agosto estd
indicando R$ 24.50. Ou seja, ha espago
para alta na Bolsa, diante do pre¢o espe-
rado pelo pecuarista neste més de agos-
to.

Capacidade do
consumo é a grande
divida do mercado

A grande divida do mercado pecud-
rio neste ano é a capacidade do
consumo absorver pre¢os muito elevados
para a carne bovina. Todos os estudos in-
dicam uma forte evolugdio da curva de
precos em 1994, diante do advento do
Plano Real, extremamente atrelada ao
preco do boi. O mercado encontrou difi-
culdades para andar sozinho, indepen-
dente das oscilagdes dos pregos do boi.
Isto ocorre em funcdo de que hd muito
tempo o mercado atacadista brasileiro
ndo opera com estoques, ficando a mer-
cé da disponibilidade de gado para abate
e das margens de operagdo entre o vare-
jo e o atacado. Estas margens foram al-
teradas a partir do segundo semestre de
1994 ¢, até hoje, ndo retornaram ao pata-
mar normal. As margens nos precos no
atacado sempre foram mais elevadas nos
cortes de dianteiro. Contudo, a partir do
segundo semestre de 1994, as margens
apresentam-se mais elevadas nos cortes
de traseiro e menores no dianteiro. Por
este motivo, espera-se que as altas nas
préximas semanas ocorram de forma
mais agressiva no dianteiro.

Caso os precos do boi atinjam um
patamar de R$ 28.00 por arroba, como o
pecuarista aguarda, os pregos no ataca-
do alcangarao a faixa de R$ 2.50/2.60

para os cortes de traseiro e R$ 1.70/1.80,
com altas no atacado entre 25 e 30% nesta
entressafra, o que acredita-se ser possi-
vel dentro da 6tica do consumo deste ano.
E importante notar que o varejo, normal-
mente, eleva demasiadamente suas mar-
gens nestes momentos de alta e distorce
o potencial de consumo previsto pelo ata-
cado.

Oferta menor é
precos altos
em julho

ulho foi marcado pela efetiva entra-

da da entressafra do boi. As ofertas
cafram muito e os pregos comegaram
uma alta que tende a parar somente na
faixa dos R$ 25.00 a arroba, base Sio
Paulo. O volume de ofertas em toda a
regido Centro-Sul caiu consideravelmen-
te no més passado e ndo sugere elevaciio
até o més de setembro, quanto um volu-
me maior de gado confinado tende a en-
trar no mercado.

A situaciio tornou-se bastante dificil
do lado dos frigorificos, tendo em vista
que dependeriam de uma alta de precos
no atacado para viabilizar os precos mais
altos do boi. Com oferta baixa, os pregos
passaram de R$ 22.00 para R$ 23.00, em
S#o Paulo, de forma bastante fécil. Mas,
o suporte para a alta continuou diante da
elevacio dos precos também no ataca-
do, aproveitando-se da situacido de de-
manda na virada de més. O mercado atin-
giu R$ 24.00 a arroba, com pagamento
em 25 dias, no mercado paulista na me-
tade de julho. O volume de negécios me-
Thorou um pouco, mas nio na propor¢ao
suficiente para atender o mercado com
escalas mais elevadas e satisfazer um pe-
riodo curto de estabilidade. Algumas
aquisicdes foram feitas nesta faixa de pre-
¢os, mas a tendéncia natural € de que o
mercado caminhe para R$ 25.00, base
Sao Paulo.

No Centro-Oeste, o mercado também
subiu muito. Em Goids, o mercado pas-
sou de R$ 19.00 no final de junho para
R$ 22.00 a arroba com pagamento em 30
dias, com possibilidade de negécios a R$

EVOLUGAO COMPARATIVA DOS PREGOS l

- - BOI
3,50 — TRASEIRO
3,00, — DIANTEIRO
2,50,
2 2,00,
[ 3
S 1L50A = L
g ‘ =l e
1,00,
0,50 |
0,00 1

1995 1996

23.00. No Mato Grosso do Sul, o merca-
do é firme, com precos passando de R$
20.00 no final de junho para R$ 23.00
em julho. O mercado no estado € bastan-
te procurado e tem precos atrelados aos
de Sdo Paulo. No Mato Grosso, a situa-
¢do também é de alta de precos. Ndo ne-
cessariamente devido as altas paulistas,
mas também diante de uma certa escas-
sez momentinea no mercado local. Na
metade de julho, os precos passaram a
R$ 21.00, com pagamento em 25 dias,
contra R$ 19.00 no final de junho. Em
Minas Gerais, o0 mercado esteve ainda um
pouco calmo, jid que encontrou-se um
volume satisfatério de ofertas em julho
na faixa de R$ 22.00, com pagamento em
25 dias.

No Rio Grande do Sul, o mercado
também subiu razoavelmente em julho.
O mercado passou de R$ 0.57/0.58 o
quilo vivo no més de junho paraR$ 0.71
a 0.75, com pagamento entre 20 e 30
dias, na segunda metade de julho. A alta
foi generalizada. Alguns grandes com-
pradores passaram a divulgar noticias
sobre importagdes do Uruguai para ini-
bir o suporte da alta do boi no estado.
Contudo, o boi no Uruguai custa hoje,
pelo menos, R$ 0.80 o quilo vivo; ou
seja, mais alto que o préprio boi do
R.G.do Sul, o que inviabiliza operacdes
de importacdo neste momento. Talvez
em um periodo mais a frente esta situa-
cdo possa ser possivel.

No atacado, a alta de precos também
foi sensivel. Os cortes de traseiro e dian-
teiro casados apresentaram altas consi-
deraveis, devido a dificuldade de oferta
de boi para abate. O traseiro passou de
R$ 2.00 para 2.20, e o dianteiro de R$
1.10 para 1.40. O dianteiro puro passou
de R$ 1.30 para 1.50 e a vaca casada de
R$ 1.35 para 1.50. A ponta de agulha foi
negociada a R$ 1.20, contra 1.05 em ju-
lho.
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OFERTA
E DEMANDA DE ARROZ

A GRIBUSINESS

Mercado apresenta
aquecimento nas
cotacoes

ercado interno de milho

apresentou uma reacao nas cota-
coes no més de julho. Os problemas cli-
mdticos para a safrinha em vérias regioes
produtoras do Pais, com estiagem preo-
cupante no norte do Paran4, e a rdpida ab-
sor¢do do produto por consumidores de-
terminaram elevacdes nos precos. A sus-
pensao dos leildes dos estoques do gover-
no em julho contribuiu para este sentimen-
to altista.

A tendéncia € de que as cotacOes apre-
sentem elevacbes mais acentuadas nos
meses de agosto e setembro. Neste perio-
do, a oferta de milho fica complicada, com
o final da comercializaco da safrinha. A
entressafra deve causar altas normais nesta
época do ano, com os leildes do governo
procurando garantir o abastecimento. A
importag¢do torna-se praticamente “‘impos-
sivel” ja que os precos internacionais es-
tdo atualmente muito altos, inviabilizan-
do os negdcios.

Quanto a temporada 96/97, o Plano
Safra, anunciado pelo governo ao final de
junho, trouxe incentivos ao plantio do
milho, devendo resultar em uma drea cul-
tivada maior para o produto. Pelo plano,
a partir de fevereiro do préximo ano, o
novo preco minimo do milho subird entre
10,53% e 16,67%, ficando em R$ 6,30 no

OFERTA E DEMANDA
DE MILHO NOS EUA

(Em 1000t)

DISCRIMINAGAQ SAFRA 96

Estogue inicial 8,81
Producgao 231,78
Importacoes 0,25
Oferta total 240,84
Consumo 224,16
- Uso P/Racao 128,27
- Alm/Ind/Sem 42,55
Total uso doméstico 170,82
Exportacoes 53,34
Estoque final 16,69
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Acre, Mato Grosso e Ronddnia e em R$
6,70 nas demais regides. Para o analista
da Organizacao das Cooperativas do Es-
tado do Parand (Ocepar), Flavio Turra,
esta elevacio nfio deve trazer influéncias
no curto prazo as cotagdes do milho, ja
que o o mercado opera atualmente com
precos muito maiores que o minimo. Lem-
bra que a elevagdo do preco minimo nos
dois tltimos anos foi inferior a inflacéio, e
que hoje ele encontra-se apenas proximo
dos niveis histéricos para o produto.

O analista da Ocepar afirma que o
importante para o mercado foi a redu-
¢do dos juros dos financiamentos rurais,
que com o Plano Safra cairam de 16%
para 12% ao ano. Flavio Turra diz que
esta diminuicdo da taxa coloca a infla-
¢do no mesmo nivel, ndo deixando juro
real para o produtor, o que viabiliza bem
mais os empréstimos agricolas. Outro
fator importante, colocado por Turra, foi
a divulgacdo do Plano Safra com bas-
tante antecipag@o ao plantio. Com isto,
o produtor tem um maior tempo de and-
lise, podendo escolher com trangiiilida-
de qual o produto a cultivar, sabendo o
quanto terd de pagar pelos financiamen-
tos. O analista aponta que esta maior se-
guranga ao produtor e os atuais pregos
altos sdo extremamente favordveis a es-
colha pelo milho, que ter um incremen-
to na producdo na préxima safra. Con-
clui, no entanto, que continuard sendo
firme a briga entre a soja e o milho na
decisio de qual produto a cultivar,

5% em 96/97

P lano Safra de 96/97 anunciado
pelo governo dividiu opinides no
setor arrozeiro, embora tenha obtido con-
senso para questdes especificas como cus-
tos financeiros e aliquota de importagio.
Calculos mostram que no caso da lavoura
de arroz de sequeiro os custos financeiros
deverdo sofrer reducido de aproximada-
mente 9%, enquanto o arroz irrigado terd
reducdo de 7%. Essa redugdo de custos,
aliada aos precos razoavelmente elevados
de mercado, deve viabilizar uma recupe-

(Em 1.000t)

Estoque inicial 2.027,9
Producao 10.278,9
(-) Estoques

anteriores a 94/95 -1.184,1
Importacao 1.800,0
Suprimento 12.922,7
Consumo interno 11.734,0
Exportacao 5,0
Estoque final (28/02) 1.183,7
Dias de consumo 36,8

racdo da renda do agricultor, prevéem ana-
listas. Outra medida positiva foi 0 aumento
da aliquota de importagio de 12% para
22% no produto beneficiado de terceiros
paises, enquanto o arroz vindo do Merco-
sul continua com aliquota zero. Ja os pre-
¢os minimos, reajustados em 5,09% para
o irrigado e em 5,08% para o arroz de se-
queiro do Sul, Sudeste, Nordeste e Cen-
tro-Oeste, exceto Mato Grosso, ficou
aquém da expectativa de mercado, que
cogitava patamares que contemplassem o
aumento médio dos pregos dos insumos
desde a implantaciio do Real, além da in-
flagdo registrada no mesmo periodo.

O mecanismo, no entanto, traz algum res-
guardo, uma vez que reflete os precos
meédios praticados no periodo da safra e
serve como parametro para a comerciali-
zagdo. Ja as taxas de juros do Proagro fo-
ram recebidas com restrigdes por entida-
des representativas do setor, uma vez que
a cobertura do seguro fica restrita a per-
das por chuvas de granizo, vendaval e
tromba d’dgua, deixando de fora o fator
“estiagem”, considerado de risco pelos
produtores.

O conjunto de medidas, a ser colocado em
pritica em tempo habil, poderd refletir
num crescimento de 3% a 5% da safra
brasileira de arroz de 96/97, elevando a
produgdo a 10,5/10,8 milhdes de tonela-
das, com possibilidade de chegar aos 11
milhdes. Este volume, no entanto, é insu-
ficiente para tornar o Pais auto-suficien-
te. Assim, para atender ao consumo inter-
no, estimado em 11,7 milh&es de tonela-
das de arroz para o ano comercial 96/97 e
manter estoques de apenas 10% — equi-
valente a 37 dias de consumo —, serd ne-
cessdrio importar cerca de 1,8 milhdo de
toneladas.

Deste total, 900 mil toneladas deverao ser
adquiridas do excedente exportivel da
Argentina e do Uruguai, onde os precos
sf0 mais competitivos que os de terceiros
paises, principalmete em fungéo dos cus-
tos de transporte e das taxacdes aduanei-



ras. As outras 900 mil toneladas deverdo
ter origem da Asia, onde, mesmo com uma
ligeira queda nos precos, provocada pela
expectativa de maior producido mundial,
ainda tém precos elevados em relagio aos
do Mercosul.

Bolsinha
perde forca

grande referéncia para a comerci-

alizacdo do feijao no Brasil estd
perdendo sua forca. A Bolsinha de Cere-
ais de Sao Paulo, que ja chegou a concen-
trar mais de 90% do volume negociado
no estado, vem registrando sucessivas
quedas de movimentagio. Em tempos de
inflagdo alta, a média de abastecimento do
atacado paulista no inicio da semana os-
cilava entre 200 e 250 caminhdes. Hoje,
esse valor dificilmente ultrapassa 80 ca-
minhdes.

Antes p6lo das negociagdes, principal-
mente do feijdo cores, a Bolsinha foi en-
fraquecendo & medida em que os grandes
cerealistas e supermercadistas passaram
a adquirir matéria-prima diretamente das
regides produtoras. A Camil Alimentos,
por exemplo, foi pioneira nessa transfe-
réncia. H4 mais de um ano e meio a em-
presa restringe as compras na Bolsinha as
necessidades imediatas. “Dificilmente
compramos 14. S6 mesmo em fase de so-
corro”, afirma o gerente de comercializa-
¢do, Mdrio Bonomo Rovaris.

Atualmente, a maioria das negociagdes
da Camil é feita com produtores de Ron-
ddnia e Minas Gerais. Pelo primeiro pro-
duto, a empresa paga entre R$ 49,00 e R$
50,00, incluidos os custos de ICMS e fre-
te. Para o o produtor, a saca sai por R$
40,00. Ja o feijao mineiro chega a Sdo
Paulo custando entre R$ 46,00 e R$ 47,00,
e a remuneracdo no campo fica em R$
30,00/saca. Além de o ICMS ser pago
sobre um valor menor, a empresa fica isen-
ta da corretagem, que € de 2%. J4 o pro-
dutor passa a ter um comprador certo para
o seu produto que, em determinados ca-
sos, € negociado antes mesmo de encer-
rada a colheita. .

Depois que a venda do feijio passou a
ser direta, dois intermediadores, que j

faturaram bastante com a venda do pro-
duto, perderam suas posicdes: 0 transpor-
tador e o corretor. Agora, o produtor traz
a mercadoria para Sdao Paulo, quando a
empresa nio tem seus préprios caminhdes.
O corretor de feijdo, por outro lado, ja ndo
garante tantos negdcios como antigamen-
te. Em alguns casos, o lucro foi reduzido
em mais de 40%.

As empresas encontraram nessa alter-
nativa uma protegio contra os movimen-
tos especulativos, tipicos da Bolsinha.
Antes, como os corretores detinham o pro-
duto, eles manipulavam os pregos, reten-
do ou vendendo o feijdo. As cotagdes che-
gavam a aumentar mais de 30% em um
dia. No entanto, embora em menor inten-
sidade, oscilagbes bruscas em curtos es-
pacos de tempo ainda acontecem. Na pri-
meira semana de julho, os precos do fei-
jdo carioquinha subiram 14% em dois
dias. “Nao havia motivo para que os pre-
cos subissem daquela maneira”, conclui
Sérgio Baste, da Conab-Sido Paulo.

Decréscimo nos
abates sugere
estabilizacéo

forte decréscimo nos abates de sui-
nos sugere estabilizagio para o se-
gundo semestre. As condi¢cdes de merca-
do ainda mostram-se bastante adversas ao
suinocultor, mas 0s precos comegaram a

se recuperar, e a sinalizacao € de mercado
em alta constante nos préoximos meses.

Os abates de suinos em Santa Catari-
na atingiram 577 mil cabecas em maio,
o que revela uma estabilidade da produ-
c¢do local, ja que em abril houve um aba-
te total de 576 mil cabecas. Os abates to-
tais no estado atingiram 2,9 milhdes de
cabegas nos primeiros cinco meses deste
ano, comprovando um crescimento de
14,4% sobre o mesmo periodo de 95. No
Rio Grande do Sul, foram abatidas 1,3
milh@o de cabegas entre abril e maio, com
elevagao de 15% sobre igual periodo de
95. Nota-se, no entanto, uma maior par-
ticipacdo dos abates de matrizes no vo-
lume total do estado, revelando um po-
tencial de reduc@o para o segundo semes-
tre.

No Parand, os abates cairam de 166
mil cabecas no més de janeiro para 142
mil cabecas em maio, o menor nivel do
ano. No total de janeiro a maio, os abates
totalizam 764 mil cabecas, contra 774 mil
cabec¢as no mesmo periodo de 95. Em 94,
os abates somavam 702,40 mil cabecas no
periodo janeiro/maio. Em Sao Paulo, os
abates mantiveram-se praticamente esta-
bilizados na casa de 65/70 mil cabecas,
atingindo o pico em abril (73 mil cabe-
cas). Em maio, este nimero caiu para 69,8
mil. No acumulado janeiro/maio, os aba-
tes totalizam 341,68 mil cabecas, contra
408,70 mil cabegas em 95 e 323,30 mil
cabecas em 94.

Os pregos reagiram bem em junho,
passando a R$ 0,70/0,75kg vivo na maio-
ria dos estados produtores contra um mer-
cado de R$ 0,55 em maio. A tendéncia
natural € de alta dos pre¢os para o segun-
do semestre, mas isso dependera do esco-
amento da producio no inverno.

EVOLUCAO DE ABATES DE SUINOS - 1996
(Em mil cabecgas)

PERIODO cii\m& A
? Janeiro 601,61
Fevereiro 566,32

Wi 592,30
Abril 575,82
Maio oHore
Total(jan/maio) 2.912,81

() DADOS PRELIMINARES

RIO GRANDE

DO SUL PARANA (*) SAO PAULO(")

166,00

67,76

284,83

255,19 158,00 62,12
267,21 147,00 69,00
260,25 151,00 73,00
277,65 142,00 69,80

1.345,03

764,00

341,68
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OFERTA E DEMANDA DE TRIGO
Em 1.000t

ciados a liberacio de
Tecursos para o cus-
teio da safra por par-

te do governo, forne-

SAFRA 1996 1995 cerarr;g forte incentivo
o/ 96/97 95/96 a retomada dos in-

ANO COMERCIAL a/b a o) vestimentos na cultu-

Estoque in. (1/ag)  -74 5388 21058 ' Dadoestelonein
PrOdUQéo 97 3.074,5 1.563,0 considerando um
Importacao 5 5.800,0 5.500,0 rendimento médio de
- Oferta total 3 9.413,3 9.168,8 1.747 quilos por hec-
Consumo industrial 0 8.350,0 8.350,0 tare,aproducdo total
Sementes 0 280,0 ' 2800 ficaria em 3.074,5
- Demanda total UM IS0t SO i1 toneladas, sendo
Estoque final (31/jul) 45 783,3 58888 | mientoldevcerean de

Producao deve duplicar em 96

R efletindo basicamente os excelen-
tes precos observados nesta ulti-
ma temporada, tanto em nivel externo
como no mercado doméstico, a drea de
trigo no Brasil deverd crescer cerca de
66% nessa nova safra. Com o plantio pra-
ticamente encerrado, a safra de 1996
pode estar marcando uma nova postura
do setor triticola nacional, considerando
uma mudanca de visdo por parte do go-
verno, no sentido de propiciar ao setor
a0 menos condi¢des basicas de financia-
mento, fato que nio vinha mais aconte-
cendo nos tltimos anos. Nessa conjun-
tura, de mercado firme e maior apoio ofi-
cial, considerando normalidade climati-
ca, a safra nova estaria projetada em 3,1
milhdes de toneladas, que seria 0 maior
nivel desde 1991. E muito pouco para um
pais que jé produziu 6,0 milhdes de to-
neladas, mas jé serve de alento diante de
uma safra de apenas 1,5 milhdo de tone-
ladas, obtida no ano passado.

O levantamento realizado para a sa-
fra brasileira de trigo em 1996 aponta
para um aumento na area da ordem de
66%, totalizando 1.759.,6 mil hectares,
contra 1.040 mil hectares na temporada
passada, confirmando-se a inversao de
tendéncia que vinha se processando des-
de 1989, de reducdes constantes na area
cultivada. O fator primordial para o au-
mento na 4rea estd nos elevados precos
praticados na temporada atual que, asso-
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97% em relacao a
temporada atual, que
ficou em 1.563,0 mil
toneladas. Em termos
gerais, um fato bas-
tante positivo, além
do aumento da 4rea,
estd na perspectiva
de elevagao no rendi-
mento médio das lavouras. O aumento
do investimento em adubos e fertilizan-
tes e a situacio de clima favordvel até o
momento vém projetando uma elevacio
significativa de produtividade, esbocan-
do um nivel maior de profissionalizacao
em relacdo ao trato com a cultura. Ndo
existe mais espaco para aqueles produ-
tores que plantavam trigo para colher
Proagro.

O Parand deve responder por 59% da
drea semeada e 61% da producdo nacio-
nal. A drea total do estado deve sofrer
um aumento de 66%, ficando em 1.045
mil hectares, contra 630 mil hectares em
1995. Partindo-se desta projegdo e con-
siderando um rendimento médio de 1.800
quilos por hectare, a produgdo totalizara
1.881 mil toneladas, cerca de 76% maior
que a safra passada, que ficou em 1.070
mil toneladas. Em termos estaduais, ob-
serva-se o desenvolvimento da lavoura
em niveis normais, com exce¢ao apenas
da regido norte, que em conseqiiéncia de
uma estiagem no més de junho e inicio
de julho ndo vem apresentando desenvol-
vimento uniforme, principalmente para
o trigo semeado “no pé”(antes das chu-
vas). A expectativa para esta regido € de
queda na produtividade da ordem de 25%
a 30% em relagdo as estimativas inici-
ais, em uma drea que abrange aproxima-
damente 150 mil hectares.

Apesar deste potencial mais modesto

no norte do estado, as demais regides
vém apresentando desenvolvimento nor-
mal, com boa situacao hidrica, o que si-
naliza um forte potencial em termos de
produtividade. Em relagio a qualidade,
observa-se a nitida procura por varieda-
des superiores, que devem cobrir entre
80 e 90% do total da drea cultivada. En-
tretanto, para que se efetue na pritica uma
melhoria na qualidade do grao, torna-se
necessdria também uma situagdo clima-
tica favordvel, principalmente na época
da colheita (os problemas sio muito sé-
rios nessa questiio, quando a umidade é
excessiva).

No Rio Grande do Sul, o panorama
apresenta-se bastante favoravel, com au-
mento na area de cerca de 80%, passan-
do de 305 mil hectares em 1995 para 550
mil hectares este ano. Dado um rendi-
mento médio de 1.700kg/ha, a produgio
deverd ficar em torno de 935 mil tonela-
das, cerca de 156% maior que a de 1995,
que totalizou 365 mil toneladas. A ele-
vacao observada no rendimento das la-
vouras deve-se basicamente ao cresci-
mento da cultura em regides de solo mais
férteis, cuja a produtividade é geralmen-
te superior as das demais regides. Fal-
tando apenas as regides de Lagoa Ver-
melha e Vacaria para efetuarem a seme-
adura, as lavouras apresentam-se em es-
tado de bom para 6timo em sua maioria,
em fungdo do frio e chuva em época cer-
ta. Além do clima, outro fato positivo €
0 maior investimento com a cultura, tan-
to em adubagio como, principalmente,
em sementes.

Brasil exporta 28
mil toneladas de
soliivel no primeiro
semestre

os primeiros seis meses deste ano,
as exportagoes brasileiras de café
soltivel somaram 28.058 toneladas, o cor-
respondente a 1,216 milh@o de sacas de
café verde. Em igual periodo do ano pas-
sado, o volume exportado totalizou



EXPORTACOES DE CAFE EM GRAO E TORRADO

MESES VOLUME
JANEIRO 589.340
FEVEREIRO (€ 592.141
MARCO @ 577757
ABRIL S 536.610
MAIO 8 691.029
JUNHO & 727.089
TOTAL E 3.713.966

26.623 toneladas, conforme a Associa-
¢do Brasileira das Indistrias de Café So-
livel (ABICS). A receita obtida com as
exportagdes de café solivel no periodo
atingiu o montante de US$ 207,3 mi-
Ihdes. A expectativa anunciada no final
do ano passado, contudo, era de arreca-
dacdo de US$ 288,1 milhdes. Ou seja, o
ntimero real foi 28,04% inferior ao espe-
rado pelo setor.

O diretor-executivo da entidade, Mau-
ro Malta, explicou que a redugio ocorreu
devido a altera¢des no cendrio. “Estdva-
mos contando com preco de café verde
mais caro e um conseqiiente aumento dos
precos do solivel”, destacou Malta. O pre-
¢o médio da tonelada da matéria-prima
ficou em US$ 7.390,00, contra uma esti-
mativa inicial de US$ 8.100,00. O niime-
ro obtido pelo setor nfio é tdo desanima-
dor se comparado com a receita efetiva
verificada no primeiro semestre do ano
passado: US$ 215.210,00. Nessa compa-
raciio, a performance do primeiro semes-
tre de 96 ¢ apenas 3,6% menor do que a
registrada de janeiro a junho de 95.

O setor brasileiro de café soltivel con-
tinua exigindo do governo uma atuagéio
mais definitiva no que diz respeito a di-
ferenciagdo tributéria que o produto na-
cional sofre em importantes mercados
como o europeu. Na Inglaterra, por exem-
plo, entre os meses de junho de 95 e ju-
nho de 96, a participagdo do soltivel bra-

Plano Safra 96
E ntre as medidas do Plano Safr_a, 0

governo assumiu 0 COMPromisso
de liberar cerca de R$ 5,1 bilhdes para
os financiamentos de custeio da safra 96/

97. O primeiro ponto favoravel € o pro-
prio montante, ja que para a safra 95/96

| REC.CAMBIAL | PRECO MEDIO
BR75:203 127.61
- 85914 145.09
> 88.874 153.83
> 86.102 . 16046

& 108.221 ¢ 156.61

=  106.870 3 146.98

5 551.185 g 148.41

sileiro caiu 80,42%. O motivo principal
apontado pelo presidente em exercicio da
Associacgio Brasileira das Industrias de
Café Solivel, Roberto Ferreira Paulo, foi
a questdo tributdria. Na Unido Européia,
o café brasileiro sofre taxagio de 9% e, a
partir de janeiro, esse imposto subira para
10,1%.

Para o dirigente, a competicio é des-
leal, porque os concorrentes nao pagam
taxa alguma, como € o caso da Coldom-
bia. O mercado romeno € a tinica exce-
¢do. A queda de 100% nas compras de
café brasileiro € atribuida a problemas de
instabilidade econémica pela qual passa
a Roménia. Ferreira Paulo, no entanto,
mostrou-se otimista sobre a superagao
das dificuldades. Ele destacou que a en-
trada do novo ministro na pasta da In-
distria e Comércio trouxe novas espe-
rangas ao segmento.

Para o presidente em exercicio, 0 mi-
nistro Dornelles estd dando um enfoque
diferente a exportacdo, mostrando mais
agilidade na busca de solugdes para 08
problemas enfrentados pelo setor. O di-
rigente também informou que o ministro
j& enviou oficio as instincias legais pe-
dindo a reabertura das negociagdes com
a Unido Européia. A expectativa fica por
conta da agilidade e eficiéncia dos repre-
sentantes brasileiros naquele continente,
uma vez que essa é uma pendéncia anti-

ga.

97 traz pouca influéncia

foram liberados apenas R$ 3,7 bilhdes.
A rapidez da divulgagio do Plano Safra
deste ano tem por objetivo liberar ante-
cipadamente uma parte dos recursos para
que seja possivel realizar o que foi cha-
mado de pré-custeio, onde os produtores

podem fugir, ao menos parcialmente, do
pico de precos na compra de seus princi-
pais insumos. O produtor terd 90 dias
para transformar esse adiantamento em
custeio, quando serd feita a op¢do defi-
nitiva pelo produto que serd cultivado.

Os precos minimos foram corrigidos
entre 5 e 12%, de acordo com cada cul-
tura, sendo, por exemplo, de 5% para o
algodao e o arroz, 9% para a sojae 12%
para o milho. O objetivo do governo €
recuperar em parte a renda perdida no
campo nos anos que anteciparam a di-
vulgacdo do Plano Real e especialmente
em 1995. A ressalva que pode ser feita
esta relacionada com o fato de que os
precos minimos estavam praticamente
congelados desde 1994 (alguns até dimi-
nuiram em 1995), estando portanto mui-
to defasados em relacdo a inflacdo do
periodo.

Além disso, o governo acabou com a
equivaléncia-produto. Em contrapartida,
determinou uma consideravel redugao nas
taxas de juros do crédito rural. Haverd uma
redugdo na taxa de juros cobrada dos ﬁ:
nanciamentos agricolas para recursos ate
RS 30 mil, de 16 para 12% ao ano. Para
os produtos de cesta basica (arroz, trigo,
feijao e milho), existe a pos‘szblhdad‘e de
empréstimos ate R$ 150 mil, também a
juros de 12% ao ano. O mesmo ocorre para
o algoddo, somente que para emprestimo
limite de R$ 300 mil.

No caso da soja, pode-se considerar o
plano agricola de 1996 como neutro. O
aumento dos recursos e a redugdo dos ju-
ros devem atingir apenas os produtores
pequenos, ja que a soja estd fora dos fi-
nanciamentos a 12% até R$ 150 mil. O
preco minimo, mesmo majorado, quer di-
zer muito pouco para a maioria do produ-
tores do Pafs, especialmente se mantive-
rem as projegdes de pregos ainda acima
da média no ano comercial 97/98. Os pre-
cos trardo influéncia apenas para 0s pro-
dutores localizados nas regides mais dis-
tantes, como norte do Mato Grosso, Acre,
Rond6nia e Pard, mesmo assim apenas no
periodo de colheita. Por esse motivo, a
tendéncia de um maior cultivo de soja em
1996 estard basicamente ligada a fatores
de mercado, especialmente aos altos pre-
cos praticados este ano e a excelente flui-
dez da comercializagido. Melhor capitali-
zado, com boa parte das dividas renego-
ciadas, existe uma tendéncia natural dos
produtores em dire¢do a soja.

Fonte: Safras & Mercado
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Conselho de Adminis-

tracdo da Perdigdo
aprovou o plano de expansdo
da empresa, que prevé inves-
timentos de R$ 300 milhdes na
construcdo de duas novas
unidades industriais e dos
complexos agropecudrios ne-
cessdrios para o seu funcio-
namento. O antincio foi feito
pelo presidente da compa-
nhia, Nildemar Secches, aos
governadores de Goids, Ma-
guito Vilela, e de Minas Ge-
rais, Eduardo Azeredo. A em-
presa estd estudando a viabi-

lidade técnica e econémica
para implantar uma das uni-
dades na cidade de Rio Ver-
de/GO, dentro do planeja-
mento estratégico de descen-
tralizar seu parque industri-
al, hoje baseado na regido
Sul. A outra fdbrica, voltada
para a producdo de frangos
inteiros, deverd ser implanta-
da no municipio de Patos de
Minas/MG. A meta da empre-
sa € incrementar em 50% o
abate de aves, que hoje é de
890 mil aves/dia, e aumentar
o abate de suinos de 6.500

Mais um gigante no mercado

mercado brasileiro de

produtos veterindrios
(ém uma nova concorrente: é
a Hoechst Roussel Vet. Trata-
se de uma joint-venture for-
mada pelas multinacionais
Hoechst, da Alemanha, e
Roussel Uclaf, da Franga.
Com o acordo, assinado em
Jjulho, a nova empresa substi-
tui a Sarsa Veterindria - La-
boratorios Silva Araiijo Rous-
sel e assume a fabricagdo dos
medicamentos contra vermes
(Panacur), carrapatos (Bu-
fox) e parasitas internos e ex-
ternos (Ivotan). As empresas
jd efetuavam agoes conjuntas
em vdrios setores do merca-
do europeu. A meta das duas
multinacionais € fazer da
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nova empresa uma das cinco
maiores indistrias veterindri-
as do planeta, nos préximos
dois anos. Quanto ao merca-
do brasileiro, o diretor da
Hoechst Roussel Vet, Jan Wol-
[ classifica como de extrema
importdncia para a empresa
pelo potencial que apresenta.
Por isso, a sede para a Amé-
rica Latina serd localizada no
Rio de Janeiro. Os planos de
crescimento no mercado ne-
cional baseiam-se na libera-
¢do do uso de anabolizantes
para a engorda de gado, nas
vendas de vacina contra a fe-
bre aftosa e, ainda, na com-
pra de outras empresas. A
nova companhia tem 68% do
capital em poder da Hoechst.

0s grandes vdos da Perdigao

para 10 mil cabegas/dia até
2003. Recentemente, a com-
panhia inaugurou, no muni-
cipio de Capinzal/SC, um
complexo industrial conside-
rado o maior abatedouro de
aves do mundo, que permite
processar 356 mil aves/dia

(foto).

Mercosul

Deutz Argentina S.A.

ea VDB S.A. (ex Val-
met do Brasil) firmaram
parceria para a produ¢éo
de colheitadeiras. Inicial-
mente, as mdquinas serdo
comercializadas na Argen-
tina e, a partir de novem-
bro deste ano, chegardo
ao mercado brasileiro. O
acordo prevé convénios de
cooperagdo tecnologica e
industrial, aproveitando
os investimentos em enge-
nharia feitos pelas duas
empresas no desenvolvi-
mento de produtos e na
fabricagdo de componen-
tes. A Deutz fornecerd pe-
¢as e todo o suporte pos-
venda para a rede Valmet.
Segundo o presidente da
VDB, Nils Hagman, a in-
tencdo a aumentar a par-
ticipagdo de ambas as em-
presas no Mercosul.

CAAL ganha
prémio de
qualidade

Cooperativa Agroindus-
trial de Alegrete Litda.
(CAAL), localizada na Fron-
teira-Oeste do Rio Grande do
Sul, teve seu projeto de Ges-
tdo pela Qualidade premiado
pelo Programa Gaiicho de
Qualidade e Produtividade,
implantado pelo governo ga-
ticho em parceria com o setor
privado. Fundada hd 48 anos,
a Cooperativa conta com 900
associados que cultivam 30
mil dos 45 mil hectares desti-
nados ao cultivo do arroz no
municipio. Com um volume de
recebimento de arroz de cerca
de trés milhdes de sacos/ano,
a CAAL estd entre as trés mai-
ores cooperativas arrozeiras
do Brasil. O programa implan-
tado exigiu investimentos em
mdquinas, lancamento de no-
vos produtos no mercado e su-
porte técnico ao produtor.

A primeira
refinaria de oleo
de palma

Companhia Refinadora

da Amazénia (CRA) fe-
chou contrato com a unidade
brasileira da Alfa Laval —
principal fabricante de refina-
rias do mundo — para a cons-
trucdo da primeira refinaria
de dleo de palma no Pais. O
projeto, or¢ado em US$ 20
milhdes, prevé o refino e fra-
cionamento do éleo de palma,
primeiro passo para se che-
gar a oleina e a estearina,
usadas pela indiistria alimen-
ticia, oleoquimica e de cosmé-
ticos. O local da instalagdo da
planta serd divulgado no fi-
nal de agosto. A CRA é uma
empresa do Grupo Real que
opera na produgdo de oleo de
palma bruto, através da
CRAI Agropalma e Agropar,
todas sediadas no Pard.
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agrénomo Bonifdcio Hi-

deyuki Nakasu (foto) é
um dos vencedores do prémio
Frederico Menezes Veiga,
concedido pela Empresa Bra-
sileira de Pesquisa Agropecu-
dria (Embrapa) aos destaques
do setor agropecudrio. Pes-
quisador do Centro de Pes-
quisa Agropecudria de Clima
Temperado, da Embrapa de
Pelotas/RS, Nakasu é consi-
derado uma das maiores au-
toridades brasileiras na drea
de fruticultura. Natural de
Atibaia/SP, o engenheiro €
formado pela Universidade
“Federal de Pelotas (UF Pel),
onde iniciou sua atividade
profissional, em | 967. Em seu
curriculo estd a participagdo
na criagdo de 50 cultivares de
pessegueiro, tanto para d
mesa como para a industria-
lizagdo, cinco veriedades de
nectarineira, entre ourras.
Seu mais recente trabalho é 0
cultivo de pereira adaptada
as condi¢oes ambientais do
Rio Grande do Sul, nhuma re-
gido tipicamente de pecudria:
a Campanha gaiicha.

Leite B: producédo em queda

4 produgdo nacional de
leite tipo B em 95 teve um

recuo de 1,61% e ficou em
795 milhées de litros, contra
808 milhées do periodo ante-
rior, Conforme levantamento
do banco de dados da Asso-
ciagdo Brasileira dos Produ-
tores de Leite B. A pesquisa
abrangeu 98,3% do setor e in-
formou ainda que no ano pas-
sado o niimero de laticinios
privados e de cooperativas
instaladas no Pais era de 133,

totalizando 5.083 produtores
de leite B. Segundo o presi-
dente da Associacdo, Jorge
Rubez, a queda na producdo
€ resultado do ajuste no mer-
cado, pois o leite B é um pro-
duto vendido em consigna-
¢do.

LEITE B NO BRASIL

“Em milhdes de litros

E um festival de ISOs

ais quatro empresas

brasileiras foram con-
templadas com a certificagdo
150 9000. A Volvo do Brasil,
com sede em Curitiba/PR, re-
cebeu o certificado I1SO 9001
para a producdo de cami-
nhées e o 9002 para a produ-
¢do de dnibus, conforme mos-
tra o presidente da empresa
no Brasil, Carl Lindestrom
(na foto). A Volvo iniciou o
processo de implantacdo do
sistema de qualidade hd dois

anos. A J I Case do Brasil,
sediada em Sorocaba/SP, re-
cebeu o selo 9001. A unidade
brasileira opera na fabrica-
¢do de retroescavadeiras,
pds-carregadeiras e escava-
deiras hidrdulicas e teve um
faturamento de US$ 100 mi-
lhées em 95. Por sua vez, a
ABC Agricultura e Pecudria
(ABC P&P), empresa do gru-
po Algar, de Uberlandia/MG,
conquistou o selo 9002 para
a operacdo de produgao de
sementes de soja. Hd seis
anos a empresa vem desenvol-
vendo programas de qualida-
de total nas 11 fazendas onde
produz a oleaginosa. A ABC
P&P conta com 145 funcio-
ndrios e faturou US$ 11 mi-
lhées no ano passado. O selo
9002 também foi concedido a
Fiat Allis Latino Americana.
A montadora, pertencente ao
Grupo Fiat, localizada em
Contagem/MG, vem, hd dois
anos, reformulando os proce-
dimentos internos e jd inves-
tiu US$ 6 milhdes em novos
equipamentos.

ESTAOQ abertas as inscricdes
para o 6° Prémio Brasil de Qua-
lidade do Café Espresso, promo-
vido pela torrefadora italiana
Hlycaffeé s.p.a., de Trieste. Serdo
distribuidos US$ 73 mil para os
10 primeiros colocados. O me-
Ihor café receberd US$ 30 mil e
o segundo US$ 20 mil. Informa-
¢oes e inscricdes na ADS Asses-
soria de Comunicagao Lida.,
Rua Michigan, n° 69, CEP
04566-903, Sao Paulo/SP. Fone
(011) 536-9266.

DE 14 A 16 de outubro aconte-
ce, nas dependéncias da Coor-
denadoria de Assisténcia Técni-
ca Integral (Cati), de Campinas/
SP, 0 workshop sobre biodegra-
dacdo. O evento, promovido
pelo Centro Nacional de Moni-
toramento e Avaliagdo de Im-
pacto Ambiental (CNPMA), da
Embrapa de Jaguariina/SF, tem
como objetive identificar e agre-
gar grupos de pesquisa estabe-
lecidos sobre degradagao mi-
crobiana de poluentes e nivelar
os conhecimentos e as tecnolo-
gias empregadas. Informagoes
pelo fone (019) 867-5633.

A ASSOCIACAO Brasileira de
Milho e Sorgo (ABMS) estd
com as inscricoes abertas para
os produtores e profissionais da
drea agropecudria que queiram
participar da 4° Jornada Téni-
ca Estados Unidos 96. A viagem
acontece entre os dias 21 e 29
de setembro e vai percorrer o0s
Estados de Ilinois e Iowa, prin-
cipais produtores de milho e
sorgo daquele pais. O roteiro
inclui ainda visita a bolsa de
mercadorias de Chicago, sede
mundial da John Deere e cen-
tros de tecnologia de sementes.
Reservas, até 20 de agosto, pelo
Sfone (019) 254-1492.

A ASSOCIACAQ dos Engenhei-
ros Agronomos do Estado de
Sao Paulo (AEASP) estd promo-
vendo durante 0 més de agosto
seis diferentes cursos. A progra-
macdo € a seguinte: dia 3, culti-
vo de cogumelos; dias 9 e 10,
curso basico de avaliacao e pe-
ricias; dia 16, controle de cu-
pins; dia 17, cultivo de orquide-
as; dia 24 criacdo de escargds;
e no dia 31, criagdo de codor-
nas. Informagaes: fone (011)
221-6322.
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Alguns dos tépicos que vocé pode acessar

Capa da revista do més com resumo das matérias
e algumas segoes por inteiro.

Historico da revista A Granja, contando um pouco
da sua evolugao e da histéria da agropecuaria
brasileira.

I Agroshop I

Loja virtual onde vocé pode escolher o produto e
fazer sua encomenda pelo computador.

l Agro hot sites I

Melhores sites do meio rural. Separados em ordem
alfabética, os locais mais quentes, onde vocé
podera procurar informagdes sobre assuntos
especificos de seu interesse. Quer saber mais
sobre milho, soja? Aqui vocé encontra.

i

Através da Internet, estamos abrindo a )
oportunidade de vocé se manifestar a respeito de
vérios assuntos polémicos. Vocé também _poderé
sugerir novos assuntos para serem discutidos.

[ Agrodebates

| Agroacontecimentos |

Relagéo de datas e locais de exposicoes e feiras

agropecuarias, rodeios, simpésios,
congressos, encontros, dias-de-campo,
reunides, palestras etc. Qual é a data da
Expointer? Quando é a Expocorte? Procure
aqui e fique por dentro.

] Agrodassificados I

Aqui, vocé vai encontrar aquela oferta que
estava procurando.

l Agroenderecos I

Enderegos de empresas e associagdes. Seu
guia de enderegos via Internet. Esta
precisando do enderego de alguma empresa?
Vocé acha aqui.

IAgroprodutos & servigosl

Lista de empresas relacionadas com seus
produtos e servigos. Quando precisar comprar
alguma coisa, consulte aqui as empresas e
descubra os enderegos no agroenderecos.

| Agromoney |

Aqui vocé encontra os pregos agricolas e
pecuarios.

Este € o endereco
onde vocé

vai encontrar tudo

sobre o meio rural

Mais uma vez, a revista A Granja arranca na
frente e da aos seus leitores e a todas as
pessoas ligadas ao meio rural um site
totalmente voltado a agropecudria e ao
agribusiness.

Mas, o que é um site? Site nada mais é do
que um local na Internet, um endereco.

No site de A Granja (http://www.agranja.com)
todos, assinantes ou ndo, poderéao ter acesso
gratuito (maioria dos locais) a uma infinidade
de informagdes, servicos, enderecos,
calendarios etc. Tudo relacionado ao

meio rural.

Maiores informacgoes:

Setor de Informatica Revista A Granja
Av. Getllio Vargas, 1558 - Porto
Alegre/RS - CEP 90150-004
Fone/Fax: (051) 233-1822
E-mail: mail@agranja.com
Home page: http://www.agranja.com

/

[ http://www.agranja.com I

o enderego rural
na Internet



A GRANDE E UNICA RADIO RURAL
DA GRANDE PORTO ALEGRE

A RADIO LIBERDADE FM ¢ a unica emissora FM, em toda a regido metropolitana (cobrin-
do mais de 200 municipios e 70% do Produto Interno Bruto de nosso estado) a irradiar, 24 horas
do dia, a mais qualificada e auténtica musica do Rio Grande do Sul.

Sua audiéncia, medida pelo IBOPE, desde 1989 ¢ de lideranga total, no publico adulto A/B, A/B/
C, masculino e feminino, mostrando a identidade de nosso povo com suas raizes (mais de 80%
dos habitantes da Grande Porto Alegre sdo oriundos do interior de nosso estado).

Vejam abaixo os numeros das emissoras FM, perfil adulto A/B e A/B/C:

FONTE IBOPE - PERIODO: MAIO/96 - DIAS: 2* A DOMINGO - HORARIO: 06h AS 19h

INDICE MEDIA DE PUBLICO CLASSE | CLASSE 25A 40

EMISSORA DE OUVINTES
AUDIENCIA | P/MINUTO | MASC. FEM. A/B A/B/C E + ANOS

RD. LIBERDADE 1.77 35.600 23.852 11.748 | 9.612 23.852 | 31.328
RD. ANTENA UM 0.75 15.100 7.550 7.550 6.342 12.080 12.231
RD. CONTINENTAL 0.75 15.100 5.889 9.211 5.738 11.023 12.382
RD. GUAIBA 0.72 14.500 6.670 7.830 95185 12.615 14.065
RD. GAUCHA 0.44 8.900 3.560 5.340 4.806 7.476 7.476
RD. BANDEIRANTES 0.28 5.600 2.184 3.416 2912 4.760 5.040

RADIO LIBERDADE 95.9 MHZ - O CANAL DA MUSICA GAUCHA
Av. Protasio Alves, 4428 - Fone: (051) 334-3499 - Fax: (051) 334-1146

Comercializa¢io: EXPANSAO PUBLICITARIA
Av. Protasio Alves, 2959/305 - CEP 90410-003 - Porto Alegre - RS
Fone: (051) 334-8612 - Fax: (051) 334-4778




IENCIA E TECNOLOGIA

Como utilizar hem
a ureia

A adicdo de uréia a silagem de milho
e sorgo-granifero aumenta o teor de pro-
teina bruta e retarda a fermentagéo se-
cunddria que ocorre apés a abertura do
silo, prolongando o tempo de utiliza¢do
da silagem pelos animais. O lembrete é
da Area de Difusao de Tecnologia do
Centro Nacional de Pesquisa de Leite
(CNPGL), 6rgao da Embrapa sediado em
Coronel Pacheco/MG. Segundo Rodol-
pho Torres e Fernando Scarlatelli, que
trabalham no CNPGC, a quantidade de
uréia a ser adicionada a silagem é de
0,5%; ou seja, Skg para cada tonelada de
silagem. Ela deve ser distribuida unifor-
memente na forragem, e ndo colocada so-
bre cada camada. Os animais, por sua
vez, ndo necessitam ser adaptados para
o consumo da mistura. Os técnicos sé ndo
recomendam o uso da uréia na silagem
de capim-elefante, pois seria necessario
desidrata-lo até 45% da matéria seca, o
que € muito dificil na fazenda.

J4 a mistura da uréia ao sal mineral
s6 apresentard algum resultado aos ani-
mais se houver disponibilidade de ma-
cega (forragem seca) nos pastos. Para o
preparo da mistura, o produtor terd que
fazer a adaptacdo dos animais, conforme
a tabela:

Quando a propor¢io de uréia ultra-
passa 30%, tende a reduzir o consumo
de sal mineral pelos animais. O produtor
poderd utilizar a mistura com 30% de
uréia ap6s o 21° dia até o final da seca,
ou enquanto tiver macega. Caso queira
aumentar a quantidade de uréia para 40%
ap6s o 31° dia, terd de associar a esta
mistura um palatabilizante (fubd, mela-
co, farelo de trigo etc). Alguns detalhes,
entretanto, ndo podem ser ignorados,
como: utilizar cochos-saleiros cobertos;
e estes cochos devem ter furos para sai-

da de dgua.
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Primeiro foi a méo, depois vieram as
ordenhadeiras mecénicas e, agora, jd é o
robd que tira o leite da vaca. Além de
garantir higiene, rapidez e eficiéncia, o
processo robotizado vai liberar, cada vez
mais, o trabalhador para outras ativida-
des nesta darea. A novidade estd sendo
testada na fazenda experimental de Wai-
boerhoeve, em Lelystad, Holanda, pais
que detém a melhor tecnologia do mun-
do no setor. O acoplamento dos recipi-
entes das tetas é baseado no cdlculo da

rohd ordenhador

7 distancia entre as tetas,
combinado com um
sistema de visdo. As
informacoes sobre as
distincias entre as te-
tas sdo armazenadas
no computador. J4 as
distincias entre os re-
cipientes das tetas sdo
determinadas a cada
ordenha, de acordo
| com as coordenadas
das tetas e do interva-
© lo de ordenha. A fa-
il zenda também testa

um outro tipo de robd,

que consiste em duas
cabines de ordenha. Nesta modalidade,
quando o brago mecénico € trazido para
baixo das tetas, um sensor ultra-sdnico
procura pela teta dianteira direita. Essa €
usada como referéncia em relacio as ou-
tras. Depois, um segundo sensor deter-
mina a distdncia das outras, tomando
como base a teta-referéncia. Depois que
as distancias forem determinadas, os re-
cipientes das tetas sdo acoplados um a
um. As cabines experimentais podem
ordenhar de 35 a 50 vacas, diariamente.

Silo para o pequeno produtor

Técnicos da Emater/MG e do Depar-
tamento de Assisténcia ao Produtor da

Parmalat, no Vale
do Jequitinhonha,
vém incentivando a
produc@o de um silo
adequado aos pro-
dutores de leite da
regido. Feito com
um aro de chapa de
ferro desmontdvel, g
tem trés metros de § !
didmetro por 50cm === .
de altura, sendo ficil de ser transporta-
do e manipulado. O silo apresenta bai-
xo custo de implantacdo e permite o

.

aproveitamento de restos de cultura —
milho, sorgo, mandioca, capim-napier
T etc. —, podendo ser
ensilado em qual-
quer época do ano.
Segundo os técni-
cos, o silo atinge a
altura mdxima de
2,5 metros, o que
corresponde a
6.300kg de silagem,
aproximadamente.
Outra vantagem: o
enchimento é rapido, no maximo 8h,
dispensando gastos extras com mao-de-
obra.

Genética de proveta
no algodao

O setor algodoeiro da Austrdlia— que
movimenta quase USS$ 700 milhdes anu-
almente — decidiu dar um basta a lagarta
que vem assolando o cultivo. E a tinica
forma encontrada para combater a praga,
que jd adquiriu resisténcia aos produtos
quimicos utilizados na defesa da lavoura,

€ a Engenharia Genética. Ou seja, ao in-
vés de vir numa lata, o inseticida € produ-
zido dentro da prépria planta, como ja vem
acontecendo ha um nos Estados Unidos,
onde a multinacional Monsanto lidera as
pesquisas nesta drea. Segundo levanta-
mento preliminar, os cultivares modifica-
dos geneticamente (que contém o gen an-
tilagarta) irdo reduzir a necessidade de
quimicos em 60%, o que podera resultar
numa economia anual de US$ 80 milhGes.
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I Poténcia e eficiéncia
a toda prova

A Caterpillar estd langando no merca-
do o trator D8R, em substitui¢do ao tradi-
cional D8N, considerado o melhor do
mundo em sua classe, com mais de 8.000
unidades vendidas. A nova maquina apre-
senta uma série de vantagens sobre a que
sai de linha, como: poténcia de 305hp no
volante e sobretorque de 55%; maior ca-
pacidade de arrefecimento; barra equali-
zadora melhorada; maior autonomia de
operacgdo; motor com baixa emissao de
poluentes; drenos ecoldgicos para fluidos
do trem de forca; tanque de combustivel
27% maior; mais conforto para o opera-
dor etc. Segundo o fabricante, o D8R tam-
bém € um substituto natural para os mo-
delos D8H e D8K. O novo modelo jd estd
cadastrado para obtengao de financiamen-
to através do Finame. Caterpillar Brasil
S.A., Rodovia Luiz de Queiroz, km 157,
s/n°, Distrito Unileste, caixa postal 330,
CEP 13420-900, Piracicaba/SP, fone
(0194) 29-2100, fax: 33-5234.

M Calcario equilibrado

O calcério Equilibrium €
i AN, um langamento que atende as
constantes exigéncias ¢ suges-
tdes de técnicos, pesquisadores
e produtores rurais. Com balan-
ceamento de calcio e magnésio
(relagdo 3 a 4:1), é um produto
que alia ao processo de cala-
gem, com beneficios ji conhe-
cidos, as vantagens da nutricao
mineral equilibrada. A empre-
sa fornece o produto a granel e
ensacado, nas faixas C (PRNT
76,2%) e D (PRNT 92,2%).Hi-
percal, fone (0182) 71-3099,
fax 71-3661.

£ GORRETIVO AGRICOLE  g)
FAIXA -D- |

/& HIPERCAL

GALAGEM COM TECNDLOQIA

CALCARID MAGNESIAND
PRNT 82,2%

I Marcador de linha para pulverizadores

E um produto alternati-
V0, com acionamento meci-
nico do compressor, facili-
tando a manutencao do apa-
relho. Evita gastos desne-
cessdrios com transpasso ou
falta de aplicac@do do produ-
to que esta sendo utilizado.
Grazmec, Rua Emilio
Stamm, s/n°, CEP 99470-
000, Nao-Me-Toque/RS,
fone (054) 332-1786.

Inédita no mercado, a embolsadora
de forragem e graos para silagem pro-
picia ao pecuarista uma alternativa efi-
ciente de alimentagdo com baixos cus-

Hoof Tect

BOND UP T HORSES
L4 50N P 70 18 HORE

tos. Este equipamen-
to prensa o material
picado (milho, sor-
go, residuos citri-
cos, alfafa etc) em
um silo plastico es-
pecifico para essa fi-
nalidade. A operacdo
pode ser realizada em
qualquer local de in-
teresse do criador:
tanto perto do cria-
tério como nas dre-
as proximas a colhei-
ta. O silo pode atin-
gir até 60 metros, ou
ser fracionado em partes menores. Bo-
elter Agroindustrial Ltda, BR 290,
Trevo de Acesso a Gravatai, CEP
94060-520, Gravatai/RS, fone/fax
(051) 488-3522.

[ Sob a protecéo dos ingleses

Hoof Tect é um spray que endurece os
cascos de eqiiinos, bovinos, ovinos e sui-
nos, protegendo-os contra a manqueira e
a acdo nefasta de fungos e bactérias que
ali se instalam. Segundos ap6s a aplicagao,
o casco néo fica protegido apenas contra
a entrada de umidade, causadora de doen-
¢as, como impede que o animal tratado fi-
que ferido com espinhos e pedras, pelo en-
durecimento da queratina. Produto atéxi-
co e de comprovada eficiéncia contra co-
liformes e estafilococos. Pedidos para: The
Limetree Group, The High Street,
Ixworth, Suffolk, England P31 2HN.
Contact: Mr. Perry. Telephone +44 1359
232951. Fax: +44 1359 232891.
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ONTO DE VISTA

Decifra-me ou te devoro

Associagdo Brasileira de Agri-

business (Abag), quando da sua

fundacfo, em maio de 1993, es-
tabeleceu, como uma de suas missdes
mais importantes, demonstrar a opinido
publica que a agricultura brasileira se mo-
dernizara e se tornara um complexo sis-
tema de interacdo cidade-campo. Em tor-
no desta idéia, mobilizaram-se entidades
de todos os segmentos do agribusiness,
desde produtores de insumos, maquinas
e equipamentos, agricultores (principal-
mente através de suas cooperativas), pro-
cessadores, industriais de alimentos, fi-
bras e energéticos, “traders”, distribuido-
res e dreas de apoio financeiro, académi-
co e comunicagao.

Havia uma razdo muito especial para
este posicionamento, que de maneira al-
guma poderia ser relegado a segundo pla-
no. Qual seja: “a de que a cadeia de ali-
mentos, fibras e biomassa, implantada no
Pafs nas iltimas décadas, o nosso agri-
business, ndo poderia ser equacionada
por politicas segmentadas e ‘deven”a
abranger todas as atividades do sistema .
Isto significava envolver 0s insumos
modernos, maquinas e equipamentoga,
antes da porteira; a atividade agropecua-
ria propriamente dita; e as atividades de
depois da porteira (armazenamento,
transporte, processamento, industrializa-
céo e distribuicdo).

Dentro dessa abordagem, a Abag
entendia que a otimizagdo e harmonia
de todo o sistema dependia da minimi-
zagdo da instabilidade da renda setonz}l
e intersetorial. Sem atender este requi-
sito, o Pafs jamais alcangaria a seguran-
¢a alimentar, que € a pedra-de-toque
para o seu desenvolvimento como soci-
edade justa. '

Entdo, a partir do entenfi}mento’ de
que a construgéo de uma [?D}_lth_ﬁ agrico-
la no Brasil requer uma visao sistémica,
que integre os diferentes agentes que atu-
am no agribusiness, a Abag saiu a cam-
po. Todos sabiam da comlpllemda_ide.da
tarefa, j4 que, se ela fosse fdcil, teria sido
realizada h4 muito tempo. Mas, o idea-
lismo foi mais forte do que o ceticismo,
seguindo o provérbio chinés de que “uma
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Arturo Furlong € vice-presidente da
Associagdo Brasileira de Agribusiness (Abag)

jornada de mil milhas comec¢a com um
tnico passo”.

O desafio estava em montar um pro-
jeto que conseguisse alavancar recursos
para o custeio, investimento e comercia-
lizagdo da producdo agropecudria, cuja
auséncia tem asfixiado todo o setor pri-
madrio da economia brasileira, ndo dan-
do crescimento sustentado ao agribusi-
ness. A falta de mecanismos para viabi-
lizar recursos para a agricultura tem im-
pedido o progresso de um setor econd-
mico que mais acumulou ganhos de pro-
dutividade na era pds-oitenta.

Acontece que a tarefa de propor um
novo modelo para financiar a agricultu-
ra ndo cabe a uma tnica entidade, seja
privada ou governamental. Ela envolve
a participacdo de agentes da drea finan-
ceira, e de seguros, do sistema de arma-
zenamento, do mercado de futuros e, ex-
tremamente importante, do governo, cuja
responsabilidade de agente regulador é
essencial a estabilidade do sistema.

Foi assim que a Abag, em parceria
com a Sociedade Rural Brasileira (SRB),
junto com a Bolsa de Mercadoria de Fu-
turos (BMF), a Federacdo Brasileira de
Bancos (Febraban) e o Governo Federal,

através do Ministério da Agricultura, ela-
borou em 1995 uma estrutura bésica de
um novo modelo de financiamento, da-
quilo jd praticado nos paises desenvol-
vidos.

O projeto gerado traz sugestoes e ana-
lises, cuja massa critica é de excelente
qualidade, oriunda de intensivas reuni-
des desenvolvidas por especialistas e téc-
nicos em sete grupos: armazenagem,
classificacdo e sistema de arbitragem,
seguro rural, reforma tributdria, bolsas de
fisico, regulamentacio de fundos e fun-
ding e instrumentos. O documento foi
entregue a Presidéncia da Repiiblica, no
Férum Replantar Brasil, em 14 de dezem-
bro dltimo.

Novos passos terdo que ser dados. O
infortiinio acontecimento, com a morte de
Ney Bittencourt de Aradjo, no inicio do
ano, interrompeu o caminho planejado. O
Ney, nio s6 pelo fato de ser presidente da
Abag, mas por estar envolvido diretamen-
te na concepcdo do projeto e por sua legi-
timidade no agribusiness brasileiro, era
um grande catalizador de acgdes.

Agora, mais do que nunca, o impor-
tante € nio esquecer que o projeto deve
ter visdo sistémica e ser tratado na sua
forma integral. Os assuntos sdo interde-
pendentes e nao podem ser desenvolvi-
dos isoladamente, sob pena de perdermos
tempo e recursos. O agribusiness brasi-
leiro, diante de sua magnitude e comple-
xidade adquirida, ¢ mais ou menos como
a figura da esfinge, que insiste em dizer
ao seus componentes de antes, dentro e
depois da porteira:“decifra-me ou te de-
voro”. Logo, o caminho das pedras é tini-
co: “ou todos entendem a mensagem e S0
capazes de reagir, ou acabam devorados™.

A Abag estd em processo de mudan-
ca da sua diretoria e conselho. Importan-
tes elementos que fazem parte da associ-
acdo desde o seu inicio deverdo continu-
ar adiante. Em suma, a missdo da Abag_é
uma verdadeira luz para todo o agribusi-
ness, pois dd o enfoque sistémico e d@:s-
perta estratégias para grandes parcerias
nas cadeias produtivas, que sdo pontos
fundamentais para a alavancagem do pro-
cesso de desenvolvimento. Fal
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USE SEMPRE A MELHOR GENETICA:

LAGOA DA SERRA

A Lagoa da Serra € lider no mercado de sémen importado das racas
Aberdeen e Red Angus, com mais de 45% do total de doses
comercializadas em 1995.

Além da qualidade genética dos animais, comprovada por suas DEP's
nas provas americanas, é realizado um rigoroso controle de qualidade
em cada partida de sémen recebida, garantindo maxima fertilidade.

 ABERDEEN Dep - Nascer Dep - Desmame | Dep - Ano | Leite/Materno
TOURO Lbs ACC Lbs ACC | Lbs | ACC| Lbs | ACC

L
Rito 278 +7,4 .93 +30,0 92 | +49,0| .88 +8,0 79
Spade -0,5 .88 +24,0 .86 | +41,0| .80 +7,0 .64
Transformer +3,6 .92 +33,0 91 +62,0| .87 +21,0 .74

IMédia da Raca | + 3,4 +25,2 +41,1 +9,1

EED ANGUS Dep - Nascer | Dep - Desmame | Dep-Ano | Leite/Materno
TOURO Lbs | ACC Lbs ACC | Lbs |[ACC | Lbs | ACC
Heavenly -4,4 .93 +24,0 92 | +49,0| .90 | +14,0 .84

‘T3 Chief +39 | .76 | +43,0 | .73 |+77,0| 68 | +13,0 .45

Média da Raga | +0,7 +24,9 +40,8 +8,8

Assim, quando pensar em mais carne em menos tempo, procure
quem oferece O melhor:

LAGOA DA SERRA
Inseminacao Artificial

Qualidade provada e comprovada.
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