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DEPOIMENTO

Vamos por ordem na casa

engenheiro de alimentos Stephen Shu Chyr Wei, di-
retor da Braswei S/A Industria e Comércio de Sao
Paulo, tem muitos desafios a vencer a frente do Sin-
dicato Nacional da Indistria de Alimentagao Animal (Sin-
diragoes). Wei assumiu em outubro passado a entidade que
retine mais de 130 fabricantes de alimentos para animais
com o objetivo de prosseguir o trabalho desenvolvido por
seu antecessor, Fernando Dias, e dar-lhe maior velocidade.

Dias, que permaneceu na pre-
sidéncia do Sindiragoes duran-
te quase nove anos, empreen-
deu medidas importantes ao
fortalecimento da industria de
ragoes, como a constitui¢do de
uma entidade que reune os pa-
ises-membros do Mercosul.
Cabe a Stephen Wei dar pros-
seguimento a estas iniciativas
e desenvolver outras, tanto ou
mais necessarias para colocar
o setor nos trilhos.

Stephen ndao perdeu tempo.
Antes mesmo de ser algado a
presidéncia da entidade maxi-
ma do setor, articulou mudan-
cas fundamentais na estrutura
do Sindiragoes. Comegou pela
alteragdo dos estatutos soci-
ais, buscou a criagdo de comi-
tés especificos de andlise de
varios segmentos imprescindi-
veis a moderna indiistria de ali-
mentos para animais e investiu
na fusao com a Associagdo Na-
cional dos Fabricantes de Ra-
cbes (Anfar), a fim de evitar du-
plicidade e melhor aproveitar

A Granja—Quais as princip§is
transformagoes por que passa 0 Sin-
diracdes e em que isso vai melhorar o
desempenho da entidade?

Stephen Wei—A rigor, pre_tendernos
fortalecer o Sindiragdes. A entidade pas-
sa por uma reestruturagao administrati-
va que culmina com a contratagao de um

profissional para o gerenciamento das

Stephen Wey, novo presidente do Sindiragdes: reestruturagio
e busca pela eficiéncia num setor que movimenta
US 5 bilhdes por ano com alimentagdo animal

atividades diarias. Também foram cria-
dos comités para estudo de vérios seg-
mentos. Estamos impulsionando as dis-
cussoes em torno do Mercosul e forma-
lizando a fusdo com a Associagao Na-
cional dos Fabricantes de Ragdes (An-
far). A denominagdo Sindicato Nacio-
nal das Industrias de Ragdes Balancea-
das da lugar a Sindicato Nacional da

os recursos fisicos e do quadro funcional existente.
Adequar o Sindiragdes a nova realidade do Pais é im-
prescindivel para a sobrevivéncia do setor, assim como para
a alavancagem da produgdo pecudria, diz Stephen Wei. Afi-
nal, a alimentagdo é a base de crescimento de atividades
produtivas responsaveis pela maior oferta de frangos, ovos,
leite, carnes, além da criagdo de eqiiinos, peixes e outros
pequenos animais. Os niimeros que revelam a importancia

do setor para a economia
brasileira, Stephen tem na
ponta da lingua. Em 1995, o
Brasil produziu 23,9 milhoes
de toneladas de ragoes. Este
volume é 8% superior ao re-
sultado do ano anterior (22
milhoes de toneladas). E,
para 1996, as previsoes con-
tinuam sendo otimistas: a
meta é ofertar 26 milhoes de
toneladas.

Transformando em recei-

ta, a parte que cabe d indus-
tria é uma montanha de qua-
se USS$ 2,4 bilhdes/ano. Mas,
informa Wei, a rentabilida-
de anda apertada e, em mui-
tos periodos do ano, 0s cus-
tos dos ingredientes dispa-
ram, dificultando o desempe-
nho das empresas, 0 que re-
forga a necessidade de se
investir em eficiéncia. E essa
a mentalidade que este chi-
nés criado em Formosa e hd
28 anos no Brasil espera
implantar dentro do Sindira-
¢oes.

Industria de Alimentacao Animal. Mais
do que uma mudang¢a para inglés ver,
agora o Sindiragoes (a sigla permanece
a mesma) esta apto a receber empresas
de outros setores ligados a alimentagdo
animal, como suplementos, aditivos,
ingredientes etc. Hoje, temos 135 asso-
ciados. Até o final de 96, pretendemos
chegar a 150.
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P—Que servigos serio oferecidos
aos associados e como isso se traduzi-
r4 em melhoria para os produtos ven-
didos ao consumidor final?

R—A eficiéncia, a produtividade e a

qualidade total sdo os termos da moda. Ja
ndo € mais possivel que uma empresa ou
uma entidade de classe fagam discursos
em torno destes temas mas, no dia-a-dia,
continuem praticando o mesmo jogo de
antes. Ndo. A abertura economica do Pais
¢ uma realidade, e a mais simples e mo-
desta organizagdo tem de se preocupar em
cumprir bem a sua fungao. Por isso € que
criamos estes comités de acompanhamen-
to dos varios nichos de negocios, como
ragoes balanceadas, premixes, suplemen-
tos minerais, aditivos etc. A entidade exis-
te por obra da industria. Entdo, nada mais
certo do que integrar as empresas ao pro-
cesso de fortalecimento do Sindiragoes.
O bom resultado desse trabalho sera re-
vertido a todos os associados. Como con-
seqiiéncia, a defini¢ao de composigao das
ragoes, qualidade dos ingredientes e ou-
tros itens so trardo beneficios ao produto
final, que ja é bom.

Hoje, o segmento dos
pequenos animais se revela
mais rentavel

P—Como anda o mercado de ali-
mentacdo animal no Brasil?

R—A competitividade, hoje, é muito
grande. Isso faz com que as industrias
tenham necessidade de investir em no-
vas tecnologias, para colocar produtos
cada vez melhores aos consumidores.
Como atuamos com insumos para as ati-
vidade produtivas e a oferta de proteinas
animais é crescente, o mercado de ali-
mentos também o €. SO que esse mesmo
incremento aperta nossas margens. Da
mesma maneira que, hd 10 anos, o avi-
cultor lucrava, as vezes, 100% de uma
semana para a outra com seu negocio e
hoje vive fazendo conta na ponta do la-
pis, a industria de raqﬁes_ bus_,ca a redu-
¢ao de seus custos operacionais, para tra-
balhar com rentabilidade positiva. Em
varios momentos do ano, isto ndo € pos-
sivel, e ai volta-se a questdo da eficién-
cia, da criatividade. A diversificagao de
atividades foi a saida encontrada pela
indistria. Atividades pouco importantes
no passado, como a criagdo de eqijinos.e
pequenos animais (cdes e gatos, princi-
palmente), ganham espago ano apos ano.

P—A avicultura ainda é a ativida-
de mais importante para o setor. E as
demais?
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R—Durante a década de 80, a indus-
tria de ragdes perdeu muito espago para
as integragdes, que passaram a produzir
seu proprio alimento. Esta tendéncia ndo
foi revertida, mas hoje a industria tem um
mercado mais ou menos consolidado,
mensuravel. Em termos de volume, a
avicultura representa perto de 64% de
toda a ragdo produzida no Pais. Em se-
guida vem a suinocultura, com 24%; a
pecuaria leiteira tem 7%; e os demais
com 5%. Mas—sinal dos tempos—, a
questdo € a rentabilidade, e ndo se pode
dizer que a avicultura seja rentdvel. Ela
pesa em volume, mas 0s segmentos mais
rentaveis sao 0s pequenos animais, pei-
Xes e eqiiinos.

Uma de nossas metas
¢ influir nas reformas fiscal
e tributaria

P—E, em relacdo ao Mercosul, o
Brasil é competitivo?

R—A despeito do milho de melhor
qualidade produzido na Argentina, a in-
dustria de ragdes no Brasil € mais anti-
ga. Assim, pudemos chegar a tecnologi-
as mais modernas, na frente dos parcei-
ros do Mercosul. Em outras palavras: o
Brasil é competitivo em relagdo aos de-
mais membros do bloco.

P—Mas o que o Sindiragoes tem
feito especificamente em relagio a
aproximagdo com o Mercosul?

R—No ano passado, foi criada a Fe-
deragdo de Associagdes de Fabricantes
de Alimentos para Animais do Mercosul
(Faiapa). A industria brasileira nao ape-
nas deu, e d4, seu apoio integral ao for-
talecimento regional, como preside a
Faiapa. O sr. Fernando Dias, ex-presiden-
te do Sindiragdes, € o titular da Federa-
¢do e tem mantido intensos cont‘atos_com
os paises vizinhos, para a equalizagao da
produgio e comércio destes produtos no
ambito do Mercosul.

P—O sr. pode detalhar melhor os
objetivos da Faiapa? I

R—A entidade, basicamente, agluti-
na todas as entidades representativas dos
setores da industria, comércio, importa-
¢do e exportagdo do universo de produ-
tos destinados a alimentagdo animal, in-
cluindo, ai, as matérias-primas. Também
representa as entidades filiadas em con-
gressos, simposios, reunioes etc. Zela e
facilita as relagdes comerciais € as nor-
mas e regulamentos entre os paises do
bloco econdmico, bem como desenvol-
ve agdes conjuntas em defesa de seus
interesses no Cone Sul.

P—Em nivel institucional, que ou-
tras acdes o Sindiracdoes pretende em-
preender a curto prazo?

R—Dentre as principais priopridade
da entidade estdo a atuagdo junto as céa-
maras governamentais e privadas, visan-
do influir nas reformas fiscal e tributa-
ria; intensificacdo de intercimbios inter-
nacionais; atuagdo junto a eventos agro-
pecuarios; acompanhamento da legisla-
¢do de fiscalizagdo e registro de produ-
tos e estabelecimentos. Além disso, é cla-
ro, desenvolver cursos e promover pales-
tras e simpodsios sobre o assunto.

P—Comc o Sindiragdes espera atu-
ar em todas estas questdes, concomi-
tantemente?

R—A diretoria da entidade, eleita em
outubro passado para um mandato de trés
anos, é composta por representantes das
mais importantes empresas do setor. As
indistrias compreenderam que a uniao
fara a forga do setor e, podemos dizer,
contamos com um time de primeira. Os
membros da atual diretoria estdao, acima
de tudo, motivados a poder oferecer um
pouco de seu conhecimento e experién-
cia em prol de todo o complexo de pro-
dugdo de alimentos. Essa associagao de
idéias ¢ fundamental para alcangarmos
0s objetivos mencionados em nossa car-
ta de intengBes. Alids, juntar profissio-
nais de varias empresas em torno da en-
tidade foi uma condig@o bésica para que
todos estejamos, hoje, colocando algu-
mas horas do nosso dia a disposigao da
industria. '

Existem os bons e 0s maus
fornecedores de racao
balanceada

——

P—Com quanto a ragiio participa,
na média, no custo das principais atj_
vidades produtivas?

R—Esta € uma conta dificil de faze,
em relagdo 4 pecudria leiteira e de corta
Em relagdo a avicultura e suinocuItura'
cerca de 70% do volume e dos custog dé
produgdo devem-se a alimentacio, Quan-
to a pecudria leiteira, esse percentual ca;
sensivelmente, porque a COmposi¢io da
dieta dos animais € outra. Eu diria que
ndo mais de 30% do custo de producio
do leite devem-se a racdo balanceada, que
¢ o produto oferecido pela indtstria, Na
pecudria de corte é mais dificil estabele-
cer 0 peso da ragdo no custo total de pro-
dugdo, uma vez que o confinamento ain-
da € pouco difundido no Brasil. Mas tam-
bém ¢ possivel dizer que 30% do custo

do confinamento de um bovino sio re-




presentados pelo custo de ragdo balance-
ada.

P—Tecnologicamente falando, como
estd o perfil da industria nacional? O
que é preciso fazer para tornar estes
produtos mais aceitos pelos criadores?

R—A qualidade da ragdo produzida no
Pais é boa. Muito boa, eu diria. Ocorre
que em todos os campos de atuagdo ha
bons & maus empresarios. O setor € cul-
pado por alguns episodios em relagdo a
qualidade, verificados no passado. Como
disse anteriormente, para se desenvolver,
a industria precisa apostar na eficiéncia e
produtividade, sem penalizar o consumi-
dor com um produto final ruim. O pré-
prio mercado esta sabendo diferenciar os
bons dos maus fornecedores de ragdes
balanceadas, assim como faz com outros
insumos. Houve um tempo em que todos
os problemas relacionados ao desempe-
nho dos animais eram tributados a ragdo
consumida. Hoje, o produtor estad mais
tecnificado; o técnico estad melhor prepa-
rado; a industria estd melhor capacitada.
Isso favorece a selegdo natural a que es-
tamos todos sujeitos. Apenas investindo
em tecnologia, novos produtos e servigos,
atendimento, treinamento e cuidando de
todos os mandamentos da qualidade total
€ que a industria de ragées consegue seu
espago. E esse processo esta ocorrendo
muito rapidamente no Pais.

Nés crescemos na
medida em que as criagdes
tém bom desempenho

P—Quais os potenciais de producio,
consumo e faturamento deste comple-
xo0 alimentar no Brasil?

R—O desempenho produtivo da in-
dustria de ragdes depende, diretamente, do
resultado das atividades produtivas. Se o
frango vai bem, vendemos mais ragdes;
se o leite vai bem, idem. Nos iltimos anos,
os numeros do setor tém sido favoraveis
exatamente porque o complexo de produ-
¢do animal tem crescido. Veja o frango,
que avanga a taxas de 10% ao ano. Ou o
leite, que sobe 5% neste ano e 7% no pro-
ximo. Ou, ainda, 0s suinos e os ovos...Esse
resultado também decorre do maior ou
menor poder aquisitivo do consumidor. E
claro que com mais recursos nas méos ele
vai alimentar-se melhor. E um ciclo ine-
vitavel. Em relagdo ao faturamento, a in-
dustria como um todo ndo promove um
levantamento periddico, até porque suas
margens sao muito apertadas. Calcula-se
que o setor de alimentagdo animal movi-
mente em torno de US$ 5 bilhdes por ano.

Pode parecer muito, mas isto envolve
uma série de etapas. A titulo de compa-
ragdo, a avicultura sozinha gira quase o
dobro deste montante, assim como a pe-
cudria leiteira. A pecuaria de corte, en-
tdo, ultrapassa os US$ 20 bilhdes. A in-
dustria de alimentos para animais € ape-
nas um dos vérios componentes do agri-
business brasileiro, este, sim, um gigan-
te, que responde por quase 40% do Pro-
duto Interno Bruto.

As empresas buscam
solugdes em grupo para
reduzir custos

P—Existe uma estratégia para
atender as necessidades especificas de
cada segmento de criagao? Como se da
este atendimento por setor?

R—Nosso parque industrial ¢ com-
posto por empresas nacionais € multina-
cionais. Os grupos de fora trazem consi-
g0 0 modelo preconizado por suas ma-
trizes. As organizagGes nacionais acabam
como que seguindo o exemplo, dentro de
suas possibilidades. O que eu quero di-
ZEr € que No momento em que a econo-
mia brasileira era fechada, cada um pen-
sava em si, em organizar a melhor estra-
tegia para ganhar market-share, vender
mais. Mais uma vez, voltamos ao inicio
da nossa conversa, quando falamos da
abertura da economia brasileira. Os se-
tores, hoje, estdo muito mais dindmicos,
mas, curiosamente, unidos. Dentro do
objetivo final de redugio dos custos, as
empresas buscam as solugdes em grupo
para d_iminuir gastos, adquirir insumos,
discutir os assuntos de interesse comum.
Os comités criados pelo Sindiragées dao
0S primeiros passos neste sentido. O mar-
keting especifico por atividade, como
vocé questiona, € uma conseqiiéncia des-
sas agoes.

Atéo governo esta
querendo deixar de ser
um dinossauro

P—Como a indiistria pretende atu-
ar na fiscalizacdo dos produtoes? O que
é bom e 0 que nio é na atual legisla¢ao
que regula a matéria?

R—O brasileiro tem o habito de bus-
car um culpado para tudo. O governo &,
rotineiramente, o maior vildo da histo-
ria, seja ela qual for. Recentemente, esti-
ve reunido com representantes do Servi-

¢o de Nutrigdo Animal do Ministério da
Agricultura e sai do encontro com uma
expectativa bastante positiva em relagdo
ao trabalho de registro, fiscalizagao e ins-
pegdo realizados. O titular da Secretaria
Nacional de Defesa Agropecuaria, Enio
Marques, por exemplo, € um grande de-
fensor da efetiva participagdo da inicia-
tiva privada, ao lado do governo, para a
administragdo de muitas questoes. Mais
uma vez, volto ao ponto crucial desta
conversa: o Pais estd mudando. Assim
como a iniciativa privada, também o go-
verno quer deixar de ser aquele dinos-

sauro que sempre conhecemos e tornar-

se 4gil, participativo. A fiscalizagao ¢

uma obrigacdo do estado. Da mesma for-

ma que € para a industria produzir uma

ragdo de qualidade. Ha falhas de um lado

e de outro, € € por 1SS0 que a sintonia entre

os dois tende a beneficiar o mercado

como um todo. A indiistria tem queixas,

claro, da atual situagdo, mas da o crédito

para as mudangas.

P—Como a indistria espera en-
frentar 967

R—O ano nio comeg¢a muito bem.

Nas duas primeiras semanas de janeiro,
a cotagdo da tonelada de milho subiu
mais de 15% em Sao Paulo. O farelo de
soja, quase 10%. Ok, ha problemas cli-
maticos a considerar, mas ndo seriam si-
nais de que a possivel quebra de saffa,
prevista, inclusivg:, pela Conab, possa
gerar problemas ainda maijores ao com-
plexo produtivo este ano? Como disse-
mos, a avicultura, a sumocul_tuqra e a pe-
cudria (corte e leite) tém previsoes _c}e au-
mento da oferta em 1996. Consequiente-
mente, a industria espera prodqzn mais
ragoes. Mas, se houver falta _de INSumos,
onde buscaremos 0 Necessario para aten-
der a demanda? No mercado externo, cer-
tamente. Mas haverd oferta suficiente 1a
fora? Sdo questdes ainda prematuras para
levantar, mas importantes para alertar
sobre o peso do campo na desejada con-
solidagdo dos ajustes da economia bra-
sileira.

P—E a inflagdo...

R—Sera mais um ano de ajustes. Os
economistas apostam em inflagdo na fai-
xa dos 15% em 96. Isto significa uma
média mensal em torno de 1%. Para os
brasileiros pode parecer muito bom, mas
o Pais ainda tem muito o que caminhar.
Em se confirmando a expectativa dos
analistas, serdo dados novos passos
rumo 2 estabilizacdo. Mas € necessario
lembrar que este ¢ um ano eleitoral e,
como tal, pode reservar algumas surpre-
sas desagradaveis para todos. E s6 olhar
para trds para ver o que um ano eleito-
ral pode fazer com as finangas publi-
cas. Fal
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A CONTECEU

O custo Brasil — dentro
da porteira
P ois FHC, enquanto candidato,
esculpiu, explicou e repetiu mil
vezes que era realmente o Custo Brasil
e suas nefastas conseqiiéncias.

Muito antes da expressao ter sido
cunhada, aqui nesta pagina,
derramamos j& muita tinta registrando o
alto indice de desperdicio que o homem
do campo dispende em seu trabalho.

E perda de tempo. E falta de
organizagdo. E precariedade de
equipamentos. E manejo tradicional e
inadequado. E falta de atualizagdo de
informagdes. E mio-de-obra de baixa
qualidade. E gente destreinada. E falta
de visdo para compreender o que ¢
custo/beneficio e o que é lucro/
lucratividade.

Pois, neste sentido, os burocratas de
plantdo da 4rea financeira estdo dando,
sem querer, uma contribuigdo dolorosa,
€ verdade, mas decisiva, sem duvida,
para que o setor, abaixo de uma
punigdo pavorosa, mais do que nunca
comece a se ajustar.

Fundamentalmente, pensando e agindo
contra o desperdicio, num primeiro
momento, e, no segundo passo,
pensando e agindo em fungdo da busca
da produtividade.

Hoje, no Brasil, ja existem enormes
bolsdes com tecnologia de primeira
classe, tanto no segmento agricola
quanto no setor pecudrio ou,
principalmente, no manejo integrado de
ambos.

Dentro da porteira, as inovagdes
estdo sendo administradas, introduzidas
ou sonhadas para quando a tempestade
passar. O certo € que o setor primario,
aquele que produz, sofre e corre riscos,
esta na ponta dos cascos. Incluindo
seca e excesso de chuvas.

O custo Brasil — fora da
porteira
P ois, quando FHC assumiu, os
ministros prepararam o discurso e
comegaram a metralhar a expressdo em
tudo que ¢ tipo de declaragdo. Passados
14 meses, cada vez menos se ouve falar

em Custo Brasil. Claro, pouco ou nada
se fez, ou se faz, em matéria de
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estradas, pontes, portos, energia
elétrica, telefonia e, principalmente,
custo do dinheiro.

Ou seja, mais uma vez, 0 governo
langa o desafio...para os outros, é claro.
O burocrata, tal como o politico, como
sempre, faz a receita para quem paga a
conta.

Enquanto a pecudria nacional,
embora a precariedade estatistica, sem
duvida nenhuma, melhorou seu
desempenho, aumentando o desfrute do
nosso rebanho, e a agricultura
conseguiu recordes setoriais de
produgdo, principalmente no que diz
respeito a soja, o governo e os politicos
de todos os matizes continuam no que
sempre fizeram com habilidade:
nhenhenhém.

O que dizer de uma avicultura que,
em 15 anos, conseguiu ser uma
atividade de Primeiro Mundo?

Ha que se cobrar do presidente, dos
ministros, dos deputados, uma
agilizagdo naquilo que eles mesmos
inventaram: o Custo Brasil.

Mas, se devemos cobrar o
Executivo e o Legislativo, ndo
podemos ignorar a lentiddo, a
arrogédncia e o desperdicio que |
caracterizam o Poder Judiciario. E
aqui que o Custo Brasil estd
cristalizado da maneira mais nefasta.

N gordio

1 — Juros ocedanicos. Juros
perversos. Juros de enfarte. Juros
pornograficos. Juros de usura. Juros
masoquistas. Os juros ja foram
batizados de mil maneiras pelas
melhores cabegas pensantes, assim
como pelo empresario-trabalhador, que
melhor do que ninguém sabe o que
significou, significa e ainda vai
significar o juro para sua saide
patrimonial e pessoal.

2 — Descompasso gigantesco entre
os pregos recebidos pelos produtos
agricolas no decorrer de 1994,
congelados em um ano de Real, ea
brutal evolugdo da taxa de juros sobre
os financiamentos.

3 — Descapitalizagdo do setor,
através de uma drenagem que s€
imagina ser da ordem de 9 bilhdes de
reais. _

4 — Ja, ja o Brasil vai ter que
importar alimentos. Os estoques
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nacionais e estrangeiros estido no brejo.

5 — Os bancos (leia-se,
principalmente, o BB) acham pouco
rentavel trabalharem como agentes
financeiros do BNDES, recebendo 2%.
E, € claro, negam estribo para o Finame
Rural, o melhor instrumento a
disposigdo da agricultura para buscar o
crescimento.

Conclusdo: € preciso um
movimento ae pressdo das liderangas
do agribusiness para resolver a
equagdo. Afinal, a safra de verdo daqui
ha pouco sera colhida.

O Plano Real e sua
derrapagem com vitimas
na area rural

0 ra, o Plano Real, apesar de tudo o
que esta registrado acima, deu
certo no essencial: derrubou a inflagdo.
Lamentavelmente, com sérios
problemas colaterais, que atingiram,
principalmente, a agricultura, por
preconceito e barbeiragem.

Nio se pode, por exemplo, admitir 0
que essa pilotagem imprevidente e
imprudente fez com o setor de
maquinas agricolas: em 1995,
venderam-se 76% menos tratores do
que em 94. Verdadeiro arrasa-
quarteirdo. Mas, a bomba atémica foi
reservada para as colheitadeiras: 92%
de vendas negativas em relagdo ao ano
anterior. Seis meses sem vender uma
maquina.

A escuridio da
madrugada

Q uem conhece o campo, sabe. Um
pouco antes da hora do
amanhecer, o céu fica pesadamente
escuro. Assim, parece, estamos
exatamente neste ponto.

Daqui ha pouco, o sol ha de romper
o obscurantismo dos burocratas
governamentais. E mesmo que isso ndo
ocorra, 0 mercado vai trazer-nos para a
estrada e eles, queiram ou nao, ficardo
chorando seus preconceitos no
acostamento.

Em 1995, comemos po. Mas,
seguramente, em 1996, vamos fazer
poeira. Fal
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Novos dirigentes

“Ovidio Vieira Ferreira foi reeleito,
recentemente, presidente da Associagado
Brasileira de Criadores de Cavalo Quar-
to de Milha (ABQM). Os vice-presiden-
tes sdo: Carlos Infante Vieira Jr., Carlos
Raul Consonni, Carlos Roberto Cora,
Francisco Godoy Ramos, Francisco Ber-
tolani, José Aprigio Vilela, Marcelo Se-
meone e Zigomar Ferreira Franco.”

Moacir Miguel Russo
Assessor de imprensa-ABOM
Sdo Paulo/SP

“Comunicamos a formagdo da dire-
toria da Associa¢do dos Produtores de
Leite da Palma, sediada em Rio Grande.
E a seguinte: presidente, Dedier Eledy
Mendonga de Aguiar; vice-presidente,
Ereci Aires Mendonga; primeira secre-
taria, Lourdes Helena Mendes Mattos;
segundo secretario, Sueni Cravo Casta-
nheira; primeiro tesoureiro, Darci Lopes
da Silva; e segundo tesoureiro, Roberto
Botekho Alves. Aproveitamos a oportu-
nidade para anunciar a realizagdo do III
Concurso de Terneiras e Novilhas de
Gado Leiteiro de Rio Grande, de 16 a 17
de margo deste ano.”

Ana Maria Smidt
Assessora de imprensa
Rio Grande/RS

Terra para todos

“Embora sabedor que a revista
A Granja ndo aborda os conflitos da ter-
ra, gostaria de meter a minha colher nes-
te assunto, investido da autoridade de an-
tigo assinante desta 6tima publicagdo.
Nio é mais suportavel assistir passiva-
mente esta avalanche de invasdes de ter-
ras, num claro dirigismo politico-religi-
0s0. J4 é hora das nossas autoridades
pararem de mentir que governam € que
legislam. Por favor, senhores ‘governan-
tes’, fagam alguma coisa para estancar a
balburdia e a desordem que vém toman-
do conta do campo. Trabalhem, posicio-
nem-se, decidam, pegam ajuda do Exér-
cito. Mas, por favor, ndo fiquem de bra-
¢os cruzados. Sendo, daqui ha pouco, te-
remos no Brasil a volta da barbarie. Com
este pedido ndo estou defendendo posi-
¢oes ditas de ‘direita’ ou‘reacionarias’,
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pois reconhego a legitima aspiragao pela
terra, mas reiterando o minimo cumpri-
mento das nossas combalidas leis, para
que possamos ‘acreditar’ num estado ci-
vilizatorio. Se os responsaveis por todo
este quadro nio forem cobrados, entdo,
é o fim dos tempos.”

Moisés Asturga de Campos
Belo Horizonte/MG

Elogio é bom

“Parabenizo esta editoria pela exce-
léncia da matéria ‘Leasing - A nova fer-
ramenta do campo’, publicada na edigado
de novembro. Este tipo de reportagem
enobrece o jornalismo rural e orienta, de
forma correta, o produtor. Sigam por este
caminho e colham muito sucesso em 96.”

Heloisa Dias Amarante
Londrina/PR

Conceitos modernos

“Assinante antigo da revista A Gran-
ja, acabo de ler o discurso de Hugo Hof-
fmann na entrega dos Destaques de 1995.
Desejo expressar 0s meus Sinceros cum-
primentos pela feliz, objetiva e oportuna
formulagdo dos conceitos.

S6 quem exerce lideranga rural e ati-
vidades no agribusiness sente na carne o
sofrimento pela inexisténcia de uma po-
litica agricola bem-planejada. Vocé, Ho-
ffmann, tem completa visdo e realismo
quando lembra que, se de um lado torce-
mos para o Real dar certo, e a inflagdo
acabe, de outro nos angustiamos com o
excesso do remédio de contengédo, que
atingiu todos os setores da economia na-
cional. Os tecnoburocratas de Brasilia
nao sabem que o agribusiness represen-
ta 34% do PIB e repetem o erro de Zélia
e de outros planos que sufocaram o cam-
po. E depois gastamos bilhdes de dola-
res para comprar comida e matéria-pri-
ma subsidiada 14 fora. O excesso de tri-
butos na cesta basica e no Brasil todo
encarece a mesa do pobre, e hd muito
maior preocupagio em criar impostos do
que em diminuir o festival de fraudes, que
vai da Satde a Previdéncia, nas concor-
réncias e nas estatais. O Senar podera
suprir uma das maiores deficiéncias da

- agricultura, que é falta de mdo-de-obra

capacitada. Ainda a educagdo nos ator-

mentando... Tao grande foi e € a reces-
sdo, tdo grande foi o sacrificio com que
o Plano Real sufocou o agropastoril, que
pela primeira vez neste Pais urbano e de
asfalto a midia e a opinido publica com-
preenderam o fardo do setor rural. Ago-
ra, aparecem bilhdes para ajudar os ban-
cos, o setor mais privilegiado da nossa
economia, que cobra juros absurdos, os
maiores do mundo. A competigdo com 0o
Mercosul e a importagdo exagerada vao
também pressionar o nosso agribusiness
em excesso.”

Walter H. Zancaner

Sociedade Nacional da Agricultura
Rio de Janeiro/RJ

Mais leite

“Gostaria de sugerir a esta editoria
que publique artigos técnicos sobre pro-
dugdo leiteira. Nos, produtores de ali-
mentos, necessitamos estar permanente-
mente informados a respeito de genética
e, principalmente, das novas formulas de
arragoamento. Fico na expectativa, pois
sei que A Granja sempre se prontifica a
ajudar os seus leitores.”

Homero Sandoval de Lima
Salvador/BA

Uma janela para o
mundo

CE——
e ——

“Como estudante de Veterinaria e Jgj.
tor assiduo desta revista, solicito a ve;j.
culagdo de artigos técnico nesta drea, 5
exemplo do que foi feito na edigio de
dezembro ltimo, a pagina 17. Os aca-
démicos tém muita necessidade e curio-
sidade por este tipo de material, pois nem
sempre conseguem acompanhar os even-
tos. Na localidade onde vivemos, produ-
zimos e estudamos, muitas vezes, esta
publicagdo tem sido uma janela para vis-
lumbrarmos uma nova realidade.”

Carlos Souza dos Santos
Candiota/RS

Tire suas duvidas ou dé a sua opinido:
escreva para redagao da revista
A GRANJA, Caixa Postal 2890,
CEP 90001-970, Porto Alegre/RS.
Ou via Internet: rsj2128@via-rs.com.br.
As cartas poderdo ser publicadas de
forma resumida.
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_ “Lendo a matéria ‘Inva-
dindo as fazendas america-
nas’, de janeiro ultimo, gos-
taria de obter maiores infor-
magdes de como é feita a
adeagéo por meio de satéli-
te.

José Roberto de Oliveira
Uruguaiana/RS

— Lavoura exata, la-
: voura auxiliada pela
informdtica ou simplesmente
manejo de sitios especificos
sdo nomes dados a uma téc-
nica que comega a ser utili-
zada por lavradores america-
nos, informa o Departamen-
to de Marketing da Manah

Boi gordo rendeu

“Li, na edigdo de dezem-
bro/95, o Depoimento de
Paulo Roberto de Andrade,
das Fazendas Reunidas Boi
Gordo, e gostaria de obter o
enderec;?, dele para entrar em
contato.

Maria do Carmo Gongalves
Sdo Paulo/SP

“Achei muito interessan-

: . > %: % {
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S/A, de Sao Paulo/SP. Consis-
te basicamente em dividir a
area a ser cultivada em uni-
dades menores, cerca de um
hectare, para que o controle
seja mais intensivo em cada
parte do terreno. O agricul-
tor colhe amostras do solo
por unidade de area, também
chamada de célula, e envia
para analise. Os resultados
sdo colocados num programa
informatizado, que tracard
um mapa de gerenciamento
de nutrientes. Como as exi-
géncias nutricionais podem
variar de uma para outra cé-
lula, as taxas de fertilizantes
e agroquimicos sdo definidas

te o depoimento do dr. Paulo
Roberto, que saiu na revista n°
564, de dezembro. Poderiam
me fornecer o enderego das Fa-
zendas Reunidas Boi Gordo?”
Carlos Eduardo Dias

Londrina/PR

“Como leitor assiduo € as-
sinante, pego que publiquem
o enderego e telefone da Fa-
zendas Reunidas Boi Gordo,
de propriedade do sr. Paulo

com base nos ma-
pas, que ainda
consideram tipos
de solo e histori-
co da area. A van-
tagem desse siste-
{ ma é que ele per-
mite ao produtor
entender as ca-
racteristicas de
sua lavoura deta-
lhadamente por
posigdo geogrdfi-
ca, e a partir dai
concentrar-se em
cada area que
precisa de maior
atengdo. Com a
ajuda de satélites,
programados
para orientar o
posicionamento
correto dos equi-
pamento na fazenda, o traba-
lho de adubagdo chega aos li-
mites da precisdo. Um com-
putador instalado na cabine
do trator recebe por radar a
informagao de seu posiciona-
mento, faz a leitura do mapa
de fertilidade das células e
aciona a aplicagao dos nutri-
entes segundo as necessida-
de de cada gleba. Ao passar
de uma drea para outra, 0 que
é registrado no monitor, o
computador ajusta automati-
camente a adubadeira para
fornecer as misturas e as
quantidades exatas dos nutri-
entes que estdo armazenados
em seus tanques.

Roberto de Andrade, que foi
o Depoimento do més de de-

zembro ultimo.”
B — O enderego das

Fazendas Reunidas
Boi Gordo é: Rua General
Jardim, 703, 3° andar, Higie-
ndpolis, Sao Paulo/SP, CEP
01223-010, fone (011) 257-
5599 ou 257-5922.

Sérgio Ferreira Santos
Curitiba/PR

Gomo
comecar

“Como iniciar e conduzir

um pomar?”
m — Em primeiro lugar,
o fruticultor deve co-
letar amostras do solo (cerca
de 200 gramas) e dividir a co-
leta em dois sacos, um com
amostras de profundidade de
0a 30cm e outro de 30 a 60cm.
O préximo passo é escolher as
mudas. E importante observar
a qualidade das mudas, que in-
clui o tipo do porta-enxerto, a
origem da borbulha ou garfo
(ponteiro) que formard a va-
riedade copa e a compatibili-
dade entre porta-enxerio € a
variedade copa. O plantio
deve ser feito em drea previa-
mente arada e gradeaa'a, com
o espagamento varidvel entre
espécies, e até mesmo cultiva-
res. O solo escolhido ndo deve
ser muito umido ou raso, pois
as raizes de plantas frutiferas
sdo muito sensiveis ao enchar-
camento; e sem barreiras fisi-
cas, como pedras ou rochas,
admitindo-se uma profundida-
de minima de um a meio me-
tro. Os solos preferidos sao 0s
silico-argilosos, profundos,
bem-drenados, planos ou leve-
mente inclinados. Apds a aber-
tura das covas, que devem ser
de 60 x 60cm, faz-se a aduba-
¢do, cerca de 15 a 30 dias an-
tes do plantio e no inicio das
chuvas (novembro), nao es-
quecendo de marcar o local de
cada cova. Cerca de 45 dias
apés o plantio, deve-se colo-
car, em cobertura, 50g de sul-
fato de potassio e 50g de uréia,
aproximadamente 20 a 30cm,
em volta da muda. Depois, é
fazer o amarrio da planta a
uma estaca (tutoramento) e
cuidar as formigas, utilizando
formicidas do tipo iscas. Ou-
tros detalhes com a Embrapa/
CNPMEF: (075) 721-2120.
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DUARDO ALMEIDA REIS

A ida para a fazenda

ara quem mora na cidade, a ida

para a fazenda tem dois aspectos.

[De um lado, € trocar a barulheira
dos automoveis pela quietagdo trangiiila
do entardecer: a poluigdo pelo ar puro:
as dguas tratadas, filtradas e ozonizadas,
horrivers todas elas. pelas dguas de mina;
o equipamento de som do vizinho pelos
passarinhos cantando no pomar — e tudo
mais que uma fazenda nos da, onde che-
£a a parecer um exagero pretender-se que
tambem deé lucro.

De outra parte, a ida para a fazenda é
unmartino, representado pelas compras
Jue o sujerto precisa fazer toda semana.
Alem do quilo de grampos de cerca — e
toda tazenda esta sempre precisando de
um quile de grampos de cerca — | da
mustura maneral que pode furar a lataria
docarro novo, das vacinas, dos carrapa-
newdas, do veneno para rato e das pilhas
para o controle-remoto da televisdo. a
vitima ainda € obrigada a fazer as com-
pras de supermercado: arroz, oleo, cebo-
la. fenjdo, alho, sal, palitos, guardanapos
de papel. po de café, cerveja, vodca, re-
frigerantes para as criangas, aclicar, mo-
tho inglés. manteiga, toucinho de fumei-
ro. papel higiénico, sabonete, papel-toa-
Iha. mostarda. azeite portugués, saco de
hixo — a hista € interminavel.

b o resultado mais imediato da histo-
i € que. ao chegar a roga. tarde da noi-
te. numa sexta-feira, o empresario rural
se vé proprietario de dois pacotes de 5
quilos de arroz e nenhum feijao, que aca-
bou sendo esquecido na hora das com-
pras. quando ainda havia um pacote de
arros na despensa rural. Se o sujeito leva
a4 voedea e tem himdo no pomar, é certo
que se esquecera do agucar. Quando nio
e esquece do po de café, esquece o coa-
dor respectivo. E assim por diante.

Explicam-se os esquecimentos,
quando se sabe que o doutor também
trabalha na cidade. e trabalha duro para
sustentar a fazenda, que ainda nido atin-
giu 0 break even point. Nem vai atin-
gir, nunca, pois o sujeito esta sempre
fazendo obras, comprando mais terras,
melhorando as benfeitorias, apurando o
gado, renovando a frota de tratores. e o
negocio acaba se transformando num
buraco sem fundo.

Na lista dos que sofrem. durante a
semana, para achar tempo de fazer as
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compras da fazenda, niio raras vezes tro-
cando o almogo pelas idas as lojas de
material agropecuario, e duas horas de
sono pelo supermercado noturno, ha ex-
cegoes representadas pelos ricos. Sim, ha
muita gente que tem dinheiro bastante
para que nada falte na fazenda, mesmo
porque as compras ficam por conta do
mordomo.

O maximo que os ricos fazem, no ca-
pitulo das compras, ¢ escolher vinhos,
champanhas, funghi, presuntos e queijos
importados, selegdo que ndo pode ficar
por conta das governantas e dos mordo-
mos.

A falta de seguranca
esta nos levando de volta
a Idade Média

Devo confessar que sempre invejei
esta ultima categoria de fazendeiros. E
gente que deixa os probleminhas do dia-
a-dia por conta dos mordomos. Uma ida
para a fazenda, no caso, se resume a bo-
tar gasolina no carro e pegar o caminho
da roga. Isto €, se resumia...

Hoje, com a onda de violéncia que
assola Rio, Sdo Paulo e adjacéncias, um
novo agente complicador foi agregado a
viagem dos colunaveis, representado
pelo comboio da seguranga.

Homessa! Morei 15 anos na serras do
Estado do Rio e nunca soube o que era
fechar uma porta, mesmo porque as por-
tas ndo tinham trancas. Ou, quando ti-
nham, eram tdo frigeis que ndo resisti-
am ao empurrdo de uma crianga. O 0nij-
co critério para fechar portas e janelas
era regulado pelas chuvas, ou pelos mos-
quitos. Aquela historia de fechar as ja-
nelas ao cair da tarde, para ndo ter perni-
longo no quarto. E baixar os vidros, na
hora da chuva de vento.

A realidade, hoje, ¢ inteiramente di-
ferente. E olhem que ndo morei na roga
ha um século, mas na década passada.
Ainda outro dia, voltando do Rio para
Minas, passou por mim a mulher de um
jovem banqueiro dirigindo uma perua
Toyota, com os trés filhinhos. Tal e qual
fazia a mae de minhas filhas, quando as
Mmeninas eram pequenas.

Com um pormenor: atras da Toyota,

um Voyage de 4 portas com trés jagun-
c¢os armados e mal-encarados. Durante
uns 30 quilometros acompanhei a comi-
tiva, a distdncia, enquanto me pergunta-
va: em que mundo nos estamos?

Que mundo € este em que uma jovem
senhora de trinta e poucos aninhos, diri-
gindo seu carro, com trés filhinhos, deve
fazer-se acompanhar de trés gorilas, para
chegar a fazenda onde passa os seus fi-
nais de semana? Naquela mesma noite,
acompanhado de mais trés gorilas, via-
jarda o marido, que ficou trabalhando no
banco até tarde. E o casal tera, sabado e
domingo, seis segurangas se revezando
em torno da sede da fazenda. N

Por mal dos pecados, a “seguranga
e relativa. Pode funcionar com bébados,
descuidistas e bandido pé-de-chinelo,
mas ndo resiste a um grupo de facinoras
armados com fuzis AR-15. Uma seguran-
¢a eficiente, do tipo requerido por um
presidente de multinacional, custa em
torno de US$ | milhdo por ano. Foi o que
me disse um especialista, que trabalha na
Itélia empregando ex-comandos portu-
gueses. Sio edificios vistoriados, traje-
tos mudados. carros disfarcados, o diabo
a quatro. I ndo basta proteger o presi-
dente da multinacional: é preciso pensar
que ele tem mulher, filhos, netos.

Portanto, o problema ¢ muito mais
complexo, e muito mais caro, do que
possa parecer a primeira vista. Estamos
voltando a Idade Média: castelos prote-
gidos por fossos, exércitos particulares,
viagens em grupos como forma de mu-
tua protegdo. E dizer que o homem deve
ter deixado a braquiagao ha mais de 5
milhdes de anos, tornando-se bipede,
para tudo terminar em bailes funks. Essa
“braquiagdo” também era novidade para
mim: vem vem de braquial, “relativo aos
bragos™, do tempo em que nossos avo-
zinhos dependiam deles. para pular de
galho em galho.

Minutos antes de compor estas mal-
tragadas, estive lendo no jornal sobre a
prisdo do grupo que metralhou os torce-
dores do Santos, que se perderam numa
favela carioca. O chefe do trafico na Vila
do Jodo tem 13 anos: diz que ja matou
Mmuita gente na guerra pelas bocas-de-
fumo e afirmou ao reporter; “Eu mato
mesmo, ndo tem problema”. E isso ai, bi-
cho. 3



ORTEIRA ABERTA

Execucdo na Conab

E ntra governo, sai governo e a Com-

panhia Nacional de Abastecimento
(Conab) segue a sina da corrupgio, da
incompeténcia e do desperdicio. Neste
ultimo escandalo, a guilhotina pegou o
presidente da estatal, Isaias Custodio, e
o diretor de Abastecimento, Paulo César
Furiatti. A explicagio dos demitidos: nio
aceitaram fazer certos “acordos” com os
responsaveis pelos desvios de estoques,
que s0 em Goias deram prejuizo de R$
2,5 milhdes ao Governo Federal. E como
Custddio ndo dobrou a espinha, sua ca-
bega foi entregue de “bandeja” ao presi-
dente Fernando Henrique, por quem o
indicou para o cargo: o PPB. E aquele
negdcio: quem dé as cartas, manda na
mesa. E a probidade administrativa que
se lixe. Troca de apoio politico por car-
gos s6 poderia dar nisso.

Vamos a la playa...

D epois dos crioulistas terem imple-
# mentado um roteiro de turismo
equestre pela zona rural de Torres, no li-
toral norte do Rio Grande do Sul, no ve-
rao de 1993, os passeios a cavalo pela
praia estendem-se a outras ragas. Além
dc_a c_npu_lo, que mantém nesta temporada
a iniciativa inauguarada ha trés anos, foi
a vez dos arabistas apresentarem as ca-
racteristicas desta elegante raga na 1° Ca-
valgada Galicha do Cavalo Arabe, re-
alizada nos dias 25 e 26 de janeiro. Os
cavaleiros percorreram 76 quilémetros

entre Torres e Atlantida, passando pelos
balneérios de Arroio do Sal, Capao Novo,
Capio da Canoa e Xangri-la. A saida foi
no Haras Campo Bonito, de Osvaldo Ro-
lim, e a chegada no Haras Caprilli, de
Mauro da Costa Rodrigues. “A maioria
dos criadores ndo tinha a vivéncia da vida
campeira”, afirma o presidente do Nicleo
Gaucho do Cavalo Arabe, Flavio Manoel
Alves Monteiro. Durante os dois dias de
cavalgada, os criadores vivenciaram ex-
periéncias como a alvorada e a encilha dos
animais, Tao importante quanto a experi-
éncia pessoal de cada integrante foi a di-
vulgagdo das caracteristicas da raga para
os veranistas-espectadores que cruzaram
com a caravana ao longo do trajeto, e as-
sistiram, no sabado, 27, as provas funcio-
nais realizadas em frente a plataforma de
Atlantida, um tradicional reduto de pes-
cadores e surfistas.

Feijao fujao

uem estava escondendo o feijdo?
A alta especulativa verificada no

Q

prego da saca de 60 quilos do carioqui-
nha tipo 1, na segunda quinzena de de-
zembro de 1995, foi resultado de boa-
tos e informagdes distorcidas no mer-
cado. A cotagdo do produto oscilou en-
tre R$ 31,64 e RS 32,00, em média, en-
tre setembro € novembro do ano passa-
do. No dia 13 de dezembro, porém, ja
havia registro de cargas sendo vendidas
a RS 60,00 a saca na Bolsinha de Feijio
de Sdo Paulo, na zona cerealista do Bras,
num aumento de 87,5 % em relacgdo ao
meés anterior. O corretor Valdecir Ramos,
que trabalha na Bolsinha paulista, ndo re-
laciona a alta nos pregos a especulagdo.
Atribui o fato, isso sim, a informagdes
que davam conta de atraso e quebra no
plantio em Santa Catarina, o que levava
a crer na falta de mercadoria. E resssuci-
tava uma velha pratica do mercado: a lei
da oferta e da procura. “Quando escas-
seia a mercadoria, o prego sobe”, afirma
Ramos. O esconde-esconde estendeu-se
a outros elos da cadeia. Entre os empa-
cotadores, por exemplo, houve quem
comprou mercadoria, industrializou e
“segurou”. Os que optaram por vender,
colocaram os pregos nas nuvens. Como
se vé, informacdo é poder.

Fim do abate clandestino?

A carne bovina
pode ganhar
uma confiabilidade
semelhante a do
frango perante o
consumidor brasi-
leiro. Hoje, a bovi-
nocultura de corte
ndo consegue re-
passar a carne ven-
dida em agougues e
supermercados a ; ;
qualidade zootécnica que caracteriza
grande parte do rebanho no Pais. Esta
falta de tradi¢do qualitativa € questiona-
da por dirigentes do proprio setor. O pre-
sidente do Conselho Nacional da Pecua-
ria de Corte, Jodo Carlos de Souza Mei-
relles, mantém didlogo com 0 ministro
da Agricultura, José Eduardo Andrade
Vieira, para implantar um programa de
valorizagdo da carne bovina, cujo con-
sumo chegou a 5,4 milhdes de toneladas
no Brasil em 1995. Pela proposta, a ser
aplicada inicialmente de forma experi-

mental em algumas
metropoles, os
quartos bovinos
(dianteiros e trasei-
ros) abatidos sob
inspegdo serdo
acondicionados em
embalagens conhe-
cidas por stocknet
antes de serem
transportados em
caminhdes refrige-

rados até as casas de carnes, encarrega-

das do fraccionamento. Dessa forma, o
consumidor tera um instrumento para
certificar-se da origem do produto. Num
segundo momento, a intengdo € avancar
para um sistema de embalagem e desos-
sa, que permita um melhor aproveitamen-
to de subprodutos como 0ssos e sebo. A
iniciativa, sustenta Meirelles, vai auxili-
ar a combater o abate clandestino, cujos
reflexos sdo sentidos nas areas tributaria
(sonegagdo) e de sanidade animal (ris-
cos a populagio).
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Tem

espaco pra
1a e pra
carne

Jé vai longe o tempo
dos “purismos”. Hoje,
é sO orientar o0s
cruzamentos para
a atividade que oferecer
maior rentabilidade

Francisco Gées

oposi¢do radical aos cruzamen-

tos entre ovinos 1a e tipo carne

parece ser coisa do passado.
Esta resisténcia é substituida, nos dias
de hoje, pela necessidade do pecuarista
de encontrar um método ideal de pro-
dugdo, adaptado as suas finalidades. O
produtor pode direcionar o rebanho para
a produgdo de carne e, neste caso, a 13
se transforma em subproduto. Ou inves-
tir na obtengdo de uma fibra de qualida-
de e a reciproca também sera verdadei-
ra. “Atualmente, cruzar por cruzar € tdo
errado como dizer: ‘Ndo cruzo de jeito
nenhum’. O cruzamento indiscriminado
¢ perigoso”, alerta Glénio Prudente, pre-
sidente da Associagdo Brasileira de Cri-
adores de Ovinos (Arco).

O dirigente entende que o pensamen-
to do criador mudou se comparado ha
alguns anos, quando a “ordem” era cru-
zar e o produtor de 1a mostrava-se re-
sistente. O que vale, de acordo com Pru-
dente, é a conscientizagdo do ovinocul-
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tor sobre o que ¢ melhor para o seu re-
banho e sua empresa rural. No caso do
presidente da Arco, o trabalho est4 di-
recionado para o tree-cross. Como cri-
ador, Prudente usa a raga carnigeira bor-
der leicester em matrizes base corrieda-
le, a fim de obter fémeas meio-sangue.
Esses ventres sdo encarneirados, no
momento, com a raga texel e o resulta-
do é um ovino tipo carne.

O maior criador individual de texel
do mundo, David Martins, que mantém
12 mil exemplares da raga, entre animais
puros e cruza, em parceria com o seu
socio, o também criador Claudino Loro,
vé a 1 como subproduto da carne ovi-
na. Martins, proprietario da Cabanha
Novo Sédo Jodo, em Santana do Livra-
mento/RS, municipio situado na fron-
teira com o Uruguai, faz um raciocinio
matematico para tentar definir a tendén-
cia da ovinocultura. Afirma que um cor-
deiro nascido em agosto e abatido em
dezembro produz, em média, 13,5 qui-

o 151 , : -
los de carne (rendimento de 45%). Con-
siderando-se a cotagdo de R$ 0,70 por
quilo vivo e o peso do animal no abate
de 30 quilos, chega-se ao valor de R$
21,00, que, dividido pelo rendimento,
resulta, teoricamente, no prego do quilo
da carne recebido pelo produtor: RS
1,53.

O mesmo cordeiro vai produzir no
periodo apenas um quilo de 13, vendida
na safra 95/96 a R$ 1 80 (base cruza).
Conclusdo: o prego do quilo da carne se
equivale ao prego do quilo da 13, embo-
ra, neste caso, a produgdo de 13 seja bem
menor. “Se o produtor for direcionar o
rebanho para a produgdo de 13, o sub-
produto passa a ser a carne e vice-ver-
sa”, contrapde o presidente da Federa-
¢do das Cooperativas de La do Brasil
(Fecold), Alvaro Lima da Silva. De acor-
do com o dirigente, que comanda uma
entidade com 14 cooperativas filiadas,
o importante, para atingir maior renta-
bilidade nos cruzamentos, é servir-se de




E a integracao 'chega ao campo

projeto integrado de cordeiros da
Associagdo Brasileira de Criado-
res de Ovinos (Arco) e Frangosul S/A.
Agroavicola, de Montenegro/RS, deve-
ra dobrar o numero de matrizes envol-
vidas na iniciativa a partir do encar-
neiramento que comega neste més. O
presidente da Arco, Glénio Prudente,
informa que serdo incluidos novos pro-
dutores na regido abrangida pelo pro-
grama, desenvolvido de forma experi-
mental desde o inicio de 1995, com
nove pecuaristas dos municipios gaui-
chos de Lavras do Sul, Bagé, Sao Ga-
briel, Jaguardo e Santana do Livra-
mento. A meta do projeto, que incluiu
quatro mil fémeas na primeira fase, é
produzir cordeiros tipo carne.
Nilton Kleber Nicolodi, gerente ad-
ministrativo da unidade da Frangosul

orientagdo técnica.

Silva alerta que um cruzamento in-
discriminado pode alterar as qualidades
da 1, com o surgimento, tempos depois,
de velos medulados e pélos pretos —
problemas detectados pela industria. “O
Importante mesmo € partir para a me-
lhoria da ovinocultura, seja com animais
dirigidos para a produgio de 14, carne
ou, ainda, ovinos de duplo propdsito
(carne e 13)"”, posiciona-se Silva.

No altimo Natal, o dirigente, que é
criador em Santa Vitéria do Palmar, no
sul do RS, abateu sete cordeiros corrie-
dale que apresentaram bom rendimento
de carcaga (16 quilos). O corriedale pro-

Gaiichos ainda perdem 1,350 milhdo de cordeiros por ano

em Ana Rech, local onde a empresa
abate os cordeiros, afirma que o siste-
md de integracdo ira produzir em seu
primeiro ano entre 3 mil e 3,5 mil cor-
deiros com idade de até seis meses e
peso médio de 25 quilos. O projeto pi-
loto de integrag¢do de cordeiros da
Frangosul prevé a remuneragdo do
produtor por rendimento de carne. Ani-
mais com aproveitamento entre 40% e
42% tém um acréscimo de 5% no pre-
¢o. Acima de 42%, o plus é de 10%.

Nicolodi explica que pelo projeto
piloto o produtor entra com as terras e
as matrizes disponiveis no plantel, en-
quanto que a Frangosul cede os repro-
dutores (suffolk e texel), ragao e semen-
tes para pastagens, além de acessori-
os de infra-estrutura e assisténcia téc-
nica.

duz 13 de qualidade e, dependendo do
tratamento alimentar, pode render bem
— também — em carne.

A visdo global sobre o setor, como
reivindica Silva, é necessaria para a ala-
vancagem dos indicadores economicos
do mesmo. Com esse espirito, as enti-
dades ligadas & ovelha no Rio Gfande
do Sul se debrugam na preparagao do
Programa para o Desenvolvimento da
Ovinocultura do Estado. O programa,
que depois de pronto serd entregue a0
governo gaticho, esta sendo executado
em duas frentes: as agdes a serem apli-
cadas na propriedade e fora dela (estu-

dos de mercado). Al
A primeira

parte do trabalho,
que abrange as
medidas da por-
teira para dentro,
ja tem um esbogo
definido. Entre as
metas previstas,
estdo o aumento
da oferta da carne
de cordeiro em
100% ao mercado
do Rio Grande do
Sul, um incrmen-
to de 30% no efe-
tivo populacional
do rebanho e a re-
dugdo em 50% na
mortalidade de
cordeiros.
“Atualmente,
a mortalidade de
cordeiros entre o
nascimento e o
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Incrivel: brasileiro consome, por ano, apenas
0,70 quilo de carne ovina

desmame vai de 40% a 45%", constata
o presidente da Federagdo Brasileira dos
Criadores de Ovinos Carne (Febrocar-
ne), Luiz Fernando de Oliveira Nunes.

Esses percentuais permitem fazer o
seguinte exercicio: de um total de trés
milhdes de cordeiros nascidos por ano
no criatério gaucho, segundo estimati-
vas da Febrocarne, sobrevivem 1,650
milhdo, sendo 825 mil machos disponi-
veis para o abate. A disponibilidade des-
se produto, entretanto, concentra-se em
alguns meses do ano, tornando a oferta
irregular.

Criadores da Fronteira Oeste gatcha
acreditam que a mudanga desse quadro
passa pelo aumento do rebanho, o que
pode ser conseguido através de financi-
amentos que sirvam de capital de giro
para os criadores procederem a uma re-
tengao dos ventres nas fazendas. A par-
tir dai, € possivel investir no marketing
da carne ovina
com a finalidade
de conquistar
mais paladares.

Enquanto no
Brasil o consumo
per capita desta
proteina animal &
de 0,70 quilo por
habitante/ano e
no Rio Grande do
Sul, de 2,90 qui-
los; na Europa o
volume é de 4
quilos per capita;

Agroavicola Industrial, empresa com
sede em Montenegro/RS e com larga ex-
periéncia na produgdo integrada de fran-
g0 e suino.

O presidente da Febrocarne lembra
que o Programa para o Desenvolvimen-
to da Ovinocultura do Estado € uma
versdao ampliada do projeto entregue
pela entidade ao governador Antdnio
Britto, durante a Expointer 95, em Es-
teio.

Naquela ocasido, os criadores de-
monstraram como o aumento da produ-

¢do de cordeiros tipo carne se refletiria
no incremento da arrecadag@o do Impos-
to Sobre Circulagdo de Mercadorias e
Servigos (ICMS). “Se fez uma reavalia-
¢do e concluimos que era preciso au-
mentar a abrangéncia do programa, en-
volvendo toda a ovinocultura”, explica
Nunes, para quem o ovino carne se de-
senvolveu no Estado tendo como base
um rebanho laneiro.

De acordo com o censo realizado
pela Associagdo Brasileira de Criado-
res de Ovinos, em setembro de 1995,
43,42% dos 458.832 ovinos registrados
pela entidade correspondem a animais
puros e cruzas da raga corriedale.

“Esse € um indicativo do potencial
do corriedale para impor vigor hibrido
aos cruzamentos no Sul
do pais, assim como a
raga santa inés (7,68%
de participagdo sobre os
animais registrados pela
Arco) tem potencial se-
melhante no Nordeste
brasileiro”, conclui Nu
nes. Fi

Texel da Candeldria:
selegdo criteriosa

E preciso optar, diz criadora

na Argentina, de
2,5 quilos; e, no
Uruguai, de 11
quilos.

Nunes anteci-
pa que o progra-
ma setorial da
ovinocultura ga-
ucha, programa-
do para um peri-
odo minimo de
trés anos, inclui
uma proposta
para promover a
integragdo da in-
dustria de carnes
com o criador e/
ou terminador
dos cordeiros, a
semelhanga do
projeto desenvol-
vido pela Arco €
Frangosul S/A.
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partir de um rebanho laneiro, pode-se evo-

luir para um ovino tipo carne. A receita é
da criadora Maria do Carmo Jardim Vascon-
cellos Galvao, da Estancia Candeldria, locali-
dade de Itaporord, no municipio de Alegrete,
na Fronteira Oeste do Rio Grande do Sul. Com
uma experiéncia de mais de duas décadas em
programas de cruzamentos entre ragas ovinas,
a criadora manifesta, no entanto, a convicgdo
de que é tecnicamente inviavel querer produzir
carne e ld nos mesmos padroes de qualidade
ao mesmo tempo. Isso porque quando se con-
duz o animal para a produgdo de carne a ten-
déncia é diminuir a densidade da ld e vice-ver-
sa.

A Estancia Candeldria tem hoje um plantel
de trés mil matrizes das ragas texel e corrieda-
le. A propriedade mantém uma cabanha com
400 ventres, entre puros e cruzas, que geram
200 machos anualmente. Apds um criterioso
processo de selegdo, entre 120 e 150 reprodu-

tores sdo colocados a venda. Maria do Carmo
lembra ainda que a cabanha utiliza reproduto-
res das linhagens francesa, alemd e holande-
sa. A propriedade foi pioneira no cruzamento
do corriedale com o texel na regido. Em 1972,
o marido de Maria do Carmo, o coronel Edson
Galvao — jd falecido —, importou da Holanda
um trio da raga texel. Foram selecionadas 50
ovelhas corriedale para fazer o cruzamento.

“O tamanho dos cordeiros chamou a aten-
¢do em toda a redondeza”, recorda a criado-
ra, referindo-se aquela primeira iniciativa. O
processo foi evoluindo, e, mais tarde, partiu-
se para uma selegdo técnica controlada pela
Associagdo Brasileira de Criadores de Ovi-
nos. Para a introdugdo de novas linhagens de
sangue, optou-se pela inseminagdo por lapa-
roscopia (utilizagdo de sémen congelado). “A
raga texel é a que melhor se adapta ao nosso
sistema de produgdo”’, advoga Maria do Car-
mo.
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CALCARIO

0 po que a
terra nao pode
abrir mao

Quem conhece o poder
do calcdrio sabe os beneficios
que ele pode trazer
para a produtividade da lavoura

agriculturaestaim-  de toneladas de calcario anualmente.
Mirioilnisiolaramilicas plantada em solos  Entre as explicagdes capazes de jus-
Engenheiro agrénomo acidos, condigdo tificar a baixa venda e utilizagdo do cal-
tida como barreira  cdrio no Brasil, comparativamente 4 ca-
natural para um in-  pacidade de moagem instalada, que é de
cremento entre 50 milhdes de toneladas/ano, podem lis-
O calcario, do latim calcariu, é 30% e 50% no rendimento das lavou- tar-se dois fatos: a falta de campos de-

um insumo basico aplicado em  ras. Essa realidade justificaria, porsis6, monstrativos de uso de calcario, que

areas de plantio com a finali- a aplicagdo do calcario em larga escala comprovem incrementos de produtivi-
dade de aumentar a produtividade dos  nas zonas rurais do Pais. Entretanto, ~dade nas culturas e, em segundo lugar,
cultivos. O uso deste po, proveniente de  frente a uma necessidade real de cala- a dificuldade de conscientizagdo por
rochas calcérias, € imprescindivel para  gemde 52 milhoes de toneladas porano, parte do agricultor da importancia da
neutralizar a acidez de solos destinados  os produtores brasileiros investem, na  aplicagdo do insumo. Existem outras va-
a produgdo agricola. No Brasil, 70% da  média histérica, apenas em 20 mllhoes riaveis, como a falta de linhas especifi-

0 Calcario Mudador & um corrretivo de
solos com granu
recomendado para plantio direto
qualidade comprovada, rapidez no

lometria fina
carregamento € com a garantia de: MUDADOR

PRNT....cco00me00ee 76% min.
m“‘“_go--------‘e% I|'lill.
INSOLUVEIS......8% max. UM PRODUTO COM A QUALIDADE &)

Companhia Brasileira do Cobre

MAIS ECONOMIA, MAIS LUCRO, MAIS RENTABILIDADE.

Escritorio Cacapava do Sul: Rua Benjamim Constant, 562 - Fone/Fax: (051) 732 1666
Usina: BR 153 - Km 508 e Porto Alegre - Fone: (051) 227 4222
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cas para financiar investimentos de cal-
cario, o que pode estar sendo equacio-
nado com a proposta do Plano Nacional
de Recuperagdo dos Solos — Planacal
— (veja matéria na pagina 18).

AS DIFERENTES FAIXAS
DE CALCARIO

Quimicamente, o calcario é conhe-
cido como carbonato de célcio (CaCO,
), elemento que combina-se com o gas
carbonico e com a agua do solo. Essa
combinagdo forma o bicarbonato de cal-

Fotos: Divulgagio/Emater

Qualidade a menor preco

LDAGOBEBTO BARCELLOS S/A

cio Ca(HCO, ),, que ¢ soltivel na dgua e
por isso perde-se facilmente.

Em geral, um hectare de terra perde
por ano entre 40 e 60 quilos de carbo-
nato de célcio. De acordo com a Segdo
de Fertilidade do Solo do Instituto Agro-
némico de Campinas (IAC), de Campi-
nas, Sdo Paulo, existem trés tipos de
calcario, segundo o processo de obten-
¢do: calcdrio calcitico, com 40-45% de
6xido de célcio e 1,5% de 6xido de mag-
nésio; calcario magnesiano, com 31-
39% de 6xido de calcio e 6-12% de oxi-
do de magnésio; e calcdrio dolomitico,
com 25-30% de 6xido de célcio e de 13
a 20% de oxido de magnésio. O tipo
mais usado pelos produtores no Rio
Grande do Sul, por exemplo, é o dolo-
mitico faixa B.

O calcéario moido é dividido de acor-
do com o poder relativo de neutraliza-
¢do total (PRNT), medida da qualidade
do corretivo avaliada pelo equivalente
em CaCO, (valor de neutralizagdo) e
pelo tamanho das particulas (reativida-
de). Exemplo: um corretivo de 89,96%
de valor de neutralizagdo e 82% de efi-
ciéncia relativa (granulometria) terd
PRNT igual a 73,7% .

Pressupde-se que 73,7% desse cor-
retivo reagira com os acidos do solo no
periodo de um a trés anos, aproximada-
mente. As recomendagdes de calagem
baseiam-se em PRNT 100%. No Brasil,
sio reconhecidas as seguintes faixas de
PRNT de calcario, sendo os produtos
identificados em quatro classes: A -
PRNT entre 45% e 60%; B - PRNT en-
tre 60,1% e 75%; C - PRNT entre 75,1%
e 90%: e D - PRNT superior a 90%.

OS GRAUS DE
ACIDEZ DO SOLO
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A ANALISE DO SOLO

Antes de partir para a aplicagdao do
calcério no solo, é preciso verificar a aci-
dez e a fertilidade do mesmo. Faz-se isso
coletando amostras e encaminhando-as
para a andlise laboratorial, a qual vai in-
dicar o pH — grau de acidez do terreno

SEU PATRIMONIO MERECE UM TRATAMENTO ESPECIAL.
SO UTILIZE PRODUTOS DE ALTA QUALIDADE.
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A aplicacdo que rende mais
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LIGUE G

Atengio: o aluminio é o principal responsivel
pela acidez do solo

— ¢ a necessidade de nutrientes no solo.
O laudo do laboratério apresenta, simul-
taneamente, a necessidade do insumo. O
pH permite ao produtor saber se a terra
estd dcida ou basica. Na melhor das hi-
poteses, estara neutra, isto €, apresentara
pH 7. Terra neutra é terra apta para rece-
ber os ferti-
lizantes,
quimicos
ou orgéni-
cos. Se o
pH estiver
abaixo des-
se indice
havera ne-
cessidade

de eleva-lo até que atinja a neutralidade
ou, na maioria dos casos, ajusta-lo a cul-
tura que se pretende plantar.

O aluminio € o principal responsével
pela acidez do solo. Por conseqiiéncia, o
seu indice é de muita importancia, pois
pode significar quebra na produgdo e até
a morte das
plantas.
Dessa for-
ma, junta-
mente com
o pH, é im-
portante o
conheci-
mento do
aluminio

Marco promete novos tempos

0 s produtores de calcario do Pais

estdo confiantes em relagdo ao
ano que se inicia. O Plano Nacional
de Recuperagdo de Solos (Planacal),
apresentado em janeiro ao Governo
Federal, é um dos elementos que le-
vam o presidente da Associagdo Bra-
sileira dos Produtores de Calcdrio
Agricola (Abracal), Oscar Alberto
Raabe, a projetar uma demanda aci-
ma dos niveis historicos em 1996. A
média de compra e utilizagdo de cal-
cadrio pelos agricultores brasileiros si-
tua-se em 20 milhées de toneladas por
ano, embora em 1995, com as dificul-
dades vividas pela agropecudria, esse
volume tenha ficado em 10 milhées de
toneladas. Em 1994, a comercializa-
¢do de calcdrio atingiu 21,5 milhdes
de toneladas.

“A expectativa ¢ de que o Plana-
cal possa entrar em funcionamento jd
a partirv de margo”, prevé Raabe. O
plano tem uma duragdo prevista de
cinco anos, a partir de 1996, e estima
uma necessidade de R8 4,651 bilhdes
no periodo. Os recursos serdo dividi-
dos entre os estados da Federagado, e
aplicados em projetos de corregdo de
solos. Para este primeiro ano, o Pla-
nacal prevé a disponibilidade de R$
716 milhdes, o que corresponde a
aplicagdo de 32,5 milhdes de tonela-
das de calcario.

O crédito e a tonelagem de calca-
rio disponiveis no programa aumen-
tam gradativamente até chegar no
quinto e ultimo ano em R$ 1,1 bilhdo
ou 51,9 milhdes de toneladas do in-
sumo, quantia que corresponde as ne-
cessidades reais de calcario para a
corregdo anual dos solos no Brasil.
Raabe, que também preside o Sindi-
cato da Industria e da Extrag¢do de
Marmore, Calcario e Pedreiras do Rio
Grande do Sul, explica qu., parale-
lamente ao Plano Nacional, cada es-
tado tem de fazer o seu projeto.

Os gaiichos batizaram o seu pro-
grama de Contribui¢do ao Desenvol-
vimento da Produtividade Agricola no
RS — Plano Plurianual de Calagem.
Considera-se nesta proposta regional
um volume de 38 milhdes de tonela-
das de calcario a ser aplicado em cin-
co anos. Esse montante é suficiente
para corrigir os 7 milhdes de hecta-
res que correspondem a drea agricul-
tavel do estado. A aplica¢do anual é
de 7,6 milhdes de toneladas (propor-
¢do de 5,5 mil quilos por hectare) a
um custo estimado de R$ 167 milhdes.
Raabe informa que, tanto no plano
plurianual como no Planacal, plei-
teia-se seis meses de caréncia e mais
dois anos de prazo para o produtor
pagar o investimento destinado a cor-
re¢do dos solos.



trocavel, ou da aci-
dez trocavel. Tal va-
lor é fornecido com
o pH, na apalise do
solo, e com os teo-
res de cdlcio e mag-
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PERAGAO DE SOLOS

ficios sobre as
plantas, principal-
mente quando se
trata de plantas
sensiveis a acidez
do solo. A cala-

CAL)

nésio. A determina- Anos (e'\;or:;mgas (er;?lfges gem, ente.ndlga
¢do do pH, nos la- de t) de RS) como a aplicagdo
boratdrios de solos, e exata de calcdrio
é feita por meio do ~ Primeiro 32.548,6 7160 no solo acido, be-
método SMP, tam- Segundo 37.465,5 8242 neficia também o
bém ceonhecido Terceiro 42.273,1 930,0 ambiente e o siste-
como “‘solugdo tam- Quarto 47.175,9 1.037,8 ma radicular, para
pao”. A sigla deri-  Quinto 51.979,1 1.1435 que melhore a assi-

va dos nomes dos
autores do método
(Shocmaker,
McLean e Pratt),
que, em 1961, ajustaram uma formula-
¢do de reagentes (p-nitrofenol, trictano-
lamina, cromato de potassio, acetato de
calcio e cloreto de calcio), misturados em
proporgdes capazes de transformar a cur-
va de titulagiio (neutralizagdo) numa reta.
Com o método SMP podem também ser
calculados os valores para aluminio e
hidrogénio. Um bom laudo de anélise de
solo fornece um conjunto de informagoes
indispensavel para uma correta calagem.

A APLICACAO DO CALCARIO
NO SOLO

Com base nas informagdes do laudo
laboratorial, o agricultor que quer o au-
mento da produtividade — meta comum
aos empresarios rurais — inclui no pro-
cesso de cultivo da terra a pratica da ca-
lagem, operagdo fundamental para que 0s
fertilizantes possam aumentar seus bene-

Fonte: Associagdo Brasileira dos Produlores de
Calcdrio Agricola (Abracai)

milagdo dos nutri-
entes disponiveis.
De maneira geral,
solos com alto teor
de aluminio, matéria orgdnica e argila
precisam de maiores quantidades de cal-
cario, por serem principais fontes de aci-
dez e de prejuizo as plantas. E importan-
te saber que ha, inclusi-

colas: a primeira defende a neutralizagdo
da acidez do solo, elevando-se o pH até
atingir o nivel adequado ao desenvolvi-
mento das culturas; e a segunda argumen-
ta que as quantidades de calcario a se-
rem aplicadas variam de 1,5 a 2 vezes o
teor de aluminio trocavel dado pela ana-
lise do solo. Nessa condigdo, o pH do
solo encontra-se, em geral, no nivel de
5,5 a 6. Ao adquirir um corretivo da aci-
dez deve-se considerar ainda o custo do
produto por tonelada, posto na proprie-
dade, e ndo o custo por tonelada bruta do
produto, levando-se em conta 0 PRNT
do material.

A tonelada de calcario varia de R$
10,00 a R$ 14,00 nas fabricas do Rio
Grande do Sul. A mesma tonelada, posta
na fazenda, sai por RS 22,00, conside-
rando-se o frete. Quando se deseja a neu-
tralizagdo da acidez do solo a curto pra-
zo, é recomendavel a incorporagdo do

calcario todo em uma s6

Ve, casos em que oS SO-
los sdo arenosos e o pH
é baixo.

Em geral, a aplicagdo
de calcario surte efeitos

RICOLA

‘ época. Os melhores re-
sultados sdo consegui-

TADI 2 S »
@f&{')@ dos quando ndo se fra-
2ol ciona o material. Quan-

,U do se adota essa pratica,

és a sei o
de trés a seis meses apo Tipo

no entanto, o que pode

a sua aplicagao. Portan- 4 1 ocorrer € uma menor
to, essa aplicagdo deve A dela5 aE0 elevagdo do rendimento
ser programada com an- nos primeiros anos e en-
tecedéncia a semeadura, B A GOl A cgrecimento d?.nap-lica—
o que evita surpresas de- ¢do em conseqiiéncia do
sagradaveis no rendi- maior nimero de opera-
mento pretendido. Atual- C de 75,1 a 90 gdes que sdo exigidas. 0]
mente, os métodos reco- certo, entretanto, € que
mendados no Brasil para D A Simaldaion qualquer época € opor-

estimar a necessidade de
calcario seguem duas es-

Fonte: Becker C.F, 1989

tuna para se aplicar o
calcario. Fi
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CERCA ELETRICA

Buscando a maxima eficiéncia

informacdo é a ferramenta mais
A indicada para o uso correto de
cercas elétricas no campo. A es-
colha de um equipamento adaptado ao ta-
manho da propriedade, a instalagdo e ma-
nutengdo adequadas sdo cuidados capa-
zes de garantir o bom desempenho do sis-
tema. HA outras variaveis que também in-
fluenciam na eficacia da tecnologia: o
aporte da assisténcia técnica e a existén-
cia nas fazendas de méao-de-obra consci-
ente das potencialidades e limitagdes des-
se tipo de cerca, desenvolvida com diver-
sas finalidades. A principal delas — pa-
ralelamente a sua utilizagdo no manejo in-
tensivo de pastagens — € funcionar como
“barreira moral” para bovinos, bubalinos,
eqiiinos, ovinos e pequenos animais, en-
tre os quais as cabras.
“O produtor ndo tem eficiéncia no uso
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Aqui, 0s macetes e
cuidados necessirios
para tornar a sua cerca
um instrumento
de ganhos no campo

Francisco Gades

da cerca elétrica porque desconhece o seu
funcionamento”, constata Marcio Ber-
gallo Bohrer, socio-gerente da Brasistec
Ltda., empresa de Porto Alegre que im-
porta e distribui os sistemas de cercas elé-
tricas da marca Terko, de alto poder. O
conceito de alta poténcia representa a evo-
lugdo da cerca elétrica convencional —
até 20 quilometros. Bohrer lembra que pa-

ises como Argentina e Uruguai, onde a
tecnologia consolidou mercados, defini-
ram que os energizadores (principal com-
ponente das cercas eletrificadas) fossem
potentes para tornar viavel o manejo ani-
mal. Os modelos de baixa poténcia surgi-
ram na Europa e Estados Unidos na déca-
da de 30 e, desde a sua criagdo, serviram
de forma eficiente os ambientes para os
quais foram criados.

Entre meados da década de 70 e o ini-
cio dos anos 80, os neozelandeses e aus-
tralianos desenvolveram os energizadores
de alta poténcia. A Nova Zelandia passou
a ser referéncia internacional quando o
assunto € cerca elétrica. E duas empresas
neozelandesas — Gallagher e Speedrite
— tornaram-se lideres mundiais nesse
mercado. No Brasil, os produtores rurais
tém a disposi¢do uma ampla gama de pro-

Fotos: A Granja



dutos e acessorios nacionais e importados,
embora a existéncia da tecnologia ndo
garanta resultados por si s6. “A evolugdo
tecnoldgica dos equipamentos disponiveis
¢ limitada pelo proprio desconhecimento
do produtor”, afirma Bohrer.

Os pecuaristas e agricultores brasilei-
ros contam hoje com energizadores que
vdo da faixa de trés a 220 quildmetros —
cada um com energia superior ao outro.
Além da oferta de equipamentos poten-
tes, existem acessorios fabricados no Pais
e adaptados as condigdes de ambiente. A
Metalurgica Walmur Ltda., também de
Porto Alegre, apresenta como novidade
em 1996 eletrificadores cuja placa de cir-
cuito pode ser trocada com facilidade pelo
produtor. Anteriormente, a substituigdo
dependia de um técnico especializado.
Empresas que vendem os sistemas de cer-
cas eletrificadas, como a Brasistec ¢ a
Walmur, fazem uma série de recomenda-
¢des aos produtores interessados na com-
pra desses equipamentos. A qualidade do
sistema é fundamental, assim como 0s
cuidados na instalagdo e no uso do mes-
mo.

O importante, na hora de escolher a
cerca elétrica, é considerar a finalidade
para a qual ela estara destinada. O mode-
lo de aparelho a ser utilizado também deve
levar em conta a fonte de energia € 0 com-
primento do fio (arame) a ser eletrificado,
segundo os agrénomos Jodo de Aguirre e
Salvator Licco Haim, da Coordenadoria
de Assisténcia Técnica Integral (CATI),
da Secretaria de Agricultura e Abasteci-
mento de Sdo Paulo.

O energizador ou eletrificador — ter-
mo usado mais comumente pelos uruguai-
os — pode ser alimentado por energia elé-
trica (tomada convencional), bateria (dois
jacarés: um positivo, vermelho, e o outro
negativo, preto) ou ainda por um sistema
hibrido que combina as duas fontes. A
evolugdo nessa area atinge tal grau de so-
fisticagdo que existe a opgdo de fazer a
recarga da bateria por meio de painéis so-
lares. Aguirre e Haim consideram que,
com o avango tecnolégico, o painel solar
dever4 ter o custo reduzido, o que vai fa-
cilitar o seu uso no meio rural. “Para o

ELETRIFICADOR

FIO CONDUTOR 5

correto funcionamento da cerca elétrica,
é importante fazer um bom aterramento
para que ela (a cerca) atinja a poténcia que
o aparelho tem capacidade de liberar”,
acrescenta o veterindrio Carlos Alberto
Lessa, gerente da empresa Geragdo Supe-
rior, de Porto Alegre, que revende os sis-
temas de cerca elétrica da Terko e presta
assessoria técnica a produtores.

O aterramento, considerado o “cora-
¢do darede” devido a sua importincia para
o perfeito funcionamento da cerca eletri-
ficada, é feito enterrando-se ferros galva-
nizados ou hastes cobreadas a uma pro-
fundidade de aproximadamente um me-
tro. Como é necessario ter uma boa con-
dutibilidade do fio terra, deve-se escolher
para ele um lugar imido ou que possa ser
umedecido com freqiiéncia. Em lugares
secos, os agronomos da Secretaria da
Agricultura de Sdo Paulo recomendam
jogar carvdo vegetal e sal (NaCl), que
mantém o carvao umedecido. O nimero
de hastes a ser usada no aterramento va-
ria de acordo com o ambiente e o solo. Na
regido Centro-Oeste, por exemplo, onde
o tempo e o solo s3o mais secos, aumenta
o numero de barras como conseqiiéncia
da baixa condutividade elétrica.

Outro acessdrio importante para a se-
guranga do sistema € o péra-raio, que re-
duz o risco do energizador ser danificado
no caso da cerca eletrificada ser atingida
por uma descarga de energia durante um
temporal. Existem outras duas alternati-
vas com o mesmo objetivo, porém mais
econdmicas: a utilizagdo de um fio flexi-
vel como fusivel e a instalagdo de um fais-
cador de descarga, dispositivo que pode
absorver parte da energia de um raio que
eventualmente venha a cair sobre a cerca.
Cerca para a qual o produtor precisa estar
atento, fazendo revisoes periodicas e me-
dindo o nivel de energia com um voltime-
tro. Para conter um lote de bovinos, o ara-
me tem de emitir uma sensibilidade de 2
mil volts, enquanto que para os ovinos e
caprinos a voltagem tem de ser maior —
3,5 mil volts. Isso porque a 1d atua como
isolador.

“Muitos sistemas que foram instalados
ndo prosperaram por falta de manuten-
¢do”, assegura o agro-
nomo Fabio Rosa,
socio-proprietirio da
STA - Sistemas de
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wie CORRENTE ELETRICA NA TERRA

Tecnologia Adequa-
da, empresa também
gaticha, com sede em
Porto Alegre. Outro
ponto fundamental
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neste tipo de cerca €
o isolamento dos fios,
a fim de evitar as per-
das de energia elétri-

CERCA
ELETRICA

DE ALTAPOTENCIA

E WalMur

FONTES DE ENERGIA - SOLAR
ELETRICA E BATERIA

PAINEIS SOLARES PARA

RADIOCOMUNICAGAO
ILUMINAGAO E TV

UMA LINHA COMPLETA DE
ISOLADORES E ACESSORIOS
PARA CERCAS - VOLTIMETROS
PARA-RAIOS - CORDOALHA
ELETROFIO - ETC.
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Castragao - Inseminagao
Vacunagao - Obstetricia
Tratamento da Ubere
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METALURGICA WALMUR
IMPORTADOR E DISTRIBUIDOR

Rua Ernestoda Fontoura 231 Fones/Fax: (351) 343.5844 e 343 5321
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CERCAS ELETRICAS
DE ALTA POTENCIA

Um novo conceito
em cercas elétricas !!

* Muito mais eficiéncia no
controle animal '

* Modelos de 3 a 200km

* Acessorios p/cercas
permanentes e moveis

* Bateria, luz e energia solar

QOutros Produtos:
BALANCAS ELETRONICAS
ENERGIA SOLAR

FONL/TAX
(051) 249 2814

Importagao e garantia:

3 oe o amie

=3 brasistec ...

LTDA.

ENERGIZADOR
DE CERCAS

./

ALTO PODER

* Alto poder: 3 a 120km
* Eletricidade, bateria, solar

* Linha completa de acessdrios

| * Pratico sistema de auto manutengéo
* Garantia de 01 ano

ST A SISTEMA DE TECNOLOGIA
ADEQUADA/AGROELETRO

RUA VIEIRA DE CASTRO, 179 - SALA 204
FONES: 330-1238 / 332-0536 - CEP 90040-320

“SELECIONAMOS REPRESENTANTES
E REVENDEDORES
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Comparada a convencional, a cerca elétrica
custa entre 80 e 90% menos

ca por curto-circuito. Os isoladores de por-
celana sdo os mais indicados devido a sua
durabilidade. As pegas de pléastico comum,
no entanto, alteram-se com as intempéri-
es e, com o passar do tempo, sofrem mi-
crofissuras. A partir dai, absorvem umi-
dade e tornam-se pontos de fuga de cor-
rente. Os isoladores vdo presos a moirdes
e tramas (em madeira, plastico ou ferro),
que tém como fungdo apenas sustentar o
peso do fio eletrificado, pois a contengio
do animal € moral e ndo fisica.

O agrénomo Rosa, cuja empresa pres-
ta servigo de aporte tecnologico na pré e
pos-venda, estima que a cerca elétrica tem
um prego entre 80% e 90% inferior se
comparado ao da cerca convencional, cujo
metro situa-se na faixa
de R$ 1,50 a R$ 1,70
na Fronteira Oeste do
Rio Grande do Sul. “O
objetivo da STA ¢

R

g ) cabeleireiro
| Nei Oliveira
| (foto), 57 anos, ope-
| ra a cerca elétrica

com a mesma desen-

voltura com que ma-

neja a tesoura. A experiéncia de Oli-

veira no uso de sistemas de eletrifica-

¢do de cercas a campo serve de refe-

réncia para clientes como o ex-gover-
- nador gaiicho Alceu Collares, que cos-
tuma cortar o cabelo no pequeno saldo
situado no bairro Azenha, em Porto Ale-
gre. “Ele (Collares) tem planos de ins-
talar uma cerca elétrica na proprieda-
de que mantém em Guaiba e, chegada
a hora, poderei auxiliar no projeto”,
afirma Oliveira.

Oliveira comegou a trabalhar hd
cinco anos com a cerca elétrica no sitio
de 53 hectares que administra em con-
Junto com os filhos na localidade de
Gravatd, municipio de Arroio dos Ra-
tos, a 62 quilémetros de Porto Alegre.
“Havia a necessidade de intensificar a
produgdo na mesma drea”, justifica.
Inicialmente, Oliveira instalou um ener-
gizador de baixa poténcia (5 quiléme-
tros). Hoje, a propriedade tem em fun-
cionamento um aparelho de alta potén-
cia, para 20 quilometros.

Nos primordios da cerca elétrica no
Sitio Oliveira, o produtor optou por fa-
zer uma cerca movel com arame liso e

t
\
!
!

transferir a cultura da cerca elétrica para
as pessoas’, argumenta Rosa. Com esse
espirito, a empresa participa da implanta-
¢do de um programa de expansdo da ca-
prinocultura na regido do Semi-Arido da
Bahia. O projeto, iniciado em 1993, se de-
senvolve nos municipios de Valente e Fei-
ra de Santana, com o apoio das fundagdes
Ashoka e Daniele Agostino Valente. O
projeto, que busca a melhoria da qualida-
de de vida da populagdo local, permitiu
instalar 45 sistemas de cercas elétricas,
cada um com um energizador e uma pla-
ca solar. O rebanho envolvido na iniciati-
va € de 400 cabras. “A cerca conseguiu
conter as cabras e facilitou o trabalho dos
criadores”, disse Rosa. 3

Ao

tramas de madeira para o apoio do fio

eletrificado. Mais tarde, substituiv a ma-
deira pelo ferro, mas ainda ndo era o
ideal. Ha dois anos, descobriu a trama
plastica e o fio flexivel (polietileno tran-
¢ado com fio de ago inox). “Desde o
inicio, a idéia foi usar a cerca elétrica

- no pastoreio rotativo do gado "', comen-

ta.

Como pecuarista, Oliveira dedica-
se a recria. Os bovinos chegam a pro-
priedade com idade entre 10 e 12 me-
ses e peso entre 100 e 120 quilos. Os
lotes permanecem dois dias em cada
potreiro de campo nativo e so6 voltam
ao mesmo piquete 40 dias depois da
primeira passagem, em média, embora
o tempo de retorno seja variavel, depen-
dendo das condicées do campo.

“Com a cerca elétrica, o pasto ga-
nha qualidade. A concentragdo de ma-
téria orgdnica (esterco) faz com que as
leguminosas nativas comecem a surgii
em maior numero ", constata Carlos Al-
berto Lessa, gerente da empresa Gera-
¢do Superior, que vende sémen, acesso-
rios agropecuarios e presta assisténcia
técnica em sistemas de cercas elétricas.



Sertaozinho
aponta
campeoes

Estagdo Experimental de Sertdozi-

nho/SP, do Instituto de Zootecnia

(I1Z), da Secretaria de Agricultura
e Abastecimento bandeirante divulgou, re-
centemente, o resultado da 45° Prova de
Ganho de Peso para avaliagdo genética de
reprodutores de ragas de corte.

Pioneira nas avaliagdes de desenvolvi-
mento ponderal, servindo, inclusive, para o
surgimento de diversas andlises semelhan-
tes, feitas por empresas piblicas ou priva-
das, a prova vem sendo realizada desde
1951, sempre sob a responsabilidade dos
técnicos do 1Z, sediado em Nova Odessa.
Seu objetivo € promover o melhoramento
dos rebanhos, visando 4 comercializaggo e
multiplicagdo de material genético compro-
vadamente superior, além de gerar tecnolo-
gias provenientes da selegiio dos animais.

Em 95, foram
testados 516 touri-
nhos de dez ragas:
nelore, com um gru-

GANHO DE PESO

A Granja

grupo Superior é composto pelos animais
cujo peso final varia de 1 a 10% a mais em
relagdo 4 média. Os do grupo Comum ndo
sdo recomendados como reprodutores, pois
estdo abaixo da média do peso final.

A selegdo dos reprodutores de Sertdozi-
nho € baseada na classificagio em Provas
de Ganho de Peso (PGP), no peso aos 378
dias (P378). Quanto melhor a classificagdo
maior € o valor do chamado Diferencial de
Selegdo (DS) que pode ser transmitido aos
filhos. Dessa forma, o DS é, entdo, uma
medida da superioridade do animal no peso

PROVA DE GANHO DE PESO DE SERTAOZINHO-SP - 1995
RESULTADO GERAL

Estagdo de Sert3ozinho, em especial o reba-
nho nelore — que oferece maior volume de
animais ao teste — , os organizadores da pro-
va resolveram separar, a partir de 1976, os
nelores em dois grupos: um rebanho chama-
do selegdo e outro chamado controle.

O selegdo, constituido de 120 vacas, uti-
liza sempre seis reprodutores (lotes com um
touro) que se destacaram pelo seu bom de-
sempenho no peso final da prova. O reba-
nho controle é menor, com 60 vacas, e utili-
za quatro touros. Esses touros porém sio da
média, quanto ao desempenho. Todo ano,
entdio, a estagdo compara as progénies dos
touros de ponta, ou “cabeceira” (os de alto
diferencial de selegdo no peso), em relagdo
a touros de médio rendimento (s@o de dife-
rencial de selegdo zero).

Hoje, ao se comparar a média da garro-
tada dos rebanhos selegdo em relagdo aque-
la garrotada do rebanho controle, ao final
da prova de ganho de peso, verifica-se uma
diferenga de 30 quilos/animal a mais no peso
ao redor de 1 ano. Isto é resultado, portanto,
da selegdo efetuada anualmente atraves das
provas de ganho de peso e com a utilizagao
efetiva dos reprodutores selecionados no
plantel.

Os vencedores do ano — Na prova de
95, os destaques ficaram para o grupo dos 7
exemplares pardo-suigos, cujo peso médio
final aos 378 dias fi-
cou em 412,66 qui-
los. Entre as melho-
res conversdes ali-

po de 233 exempla-  Raps Canchim  Guzeri  MNelore  Gir St Cawacu  Blonde Simental Pardo- Lavinia ~ mentares, oS vence-
res, c?r;(;u (88), gu- Gertrudis D'Aquitaine Suigo dores foram 8 simen-
zera (72), gir (34), tais, cuja média de
. N de animais 32 72 233 34 33 88 5 8 7 e .
santa gertrudlzs (33), ——— 2 ganho diério de peso,
; g i . :
canchim (32), si depesodia (G112) 944 807 776 559 922 773 866 9%2 776 766 medida aos 112 dias,

mental (8), pardo-

398,29 319,82 322,81

260,5 366,37 325,22 396,13 369,24 412,66 250,47

chegou a 962 gra-
mas/dia. Finalmente,
cabe destacar, ainda,

% Média de peso
suigo (7), blonde g fp 70
d’aquitaine (5), e la- Anial d :
e . im e malor
vinia (4), represen peso (kg)

tando 79 criatdrios

493,52 400,05 416,38 318,19 4365 427,32 43425 427,36 480,11 301,44

o desempenho do
canchim, que apre-

Animal de maior

de SP, PR, SC, MS,
ganho (g)

GO, MG e ES.

1214

1071 1170 768 1286 1027 1009

sentou o individuo de

1107 :
maior peso, com

1125 1071

A prova ¢é basi-
camente um confi-
namento de animais recém-desmamados,
que sdo mantidos em condi¢des uniformes
de manejo e alimentagdo durante um perio-
do de 168 dias. Os animais sdo pesados na
entrada e a cada 56 dias, com peso final ob-
tido e ajustado aos 378 dias (ao redor de 13
meses), classificando todos os reprodutores,
dentro de cada grupo racial, em trés catego-
rias: Elite, Superior ou Comum.

Critérios de avaliagiio — O grupo de-
nominado de Elite representa o topo da clas-
sificagdo; ou seja, geralmente aqueles clas-
sificados com peso 10% acima da média. O

G112 - Ganho de peso nos 112 dias de prova (em gramas/dia) / P378 - Peso final ajustado a 378 dias (em kg)

aos 378 dias, em relagdo a seus companhei-
ros de prova. E importante como uma esti-
mativa do mérito genético do animal, e
como melhorador de peso e de ganho de
peso didrio.

Para 10 quilos de um touro hé possibili-
dade de ocorrer transferéncia de aproxima-
damente 2 quilos a mais em cada filho no
peso aos 13 meses. A principio pode pare-
cer pouco, mas quando leva-se em conta um
rebanho de 1.000 bois, por exemplo, signi-
ficam 2.000 quilos a mais de peso.

Para melhor avaliar os plantéis criados na

493,52 quilos no fi-
nal do teste.

O chefe da estagio de Sertdozinho e res-
ponsavel pela prova, zootecnista Leopoldo
Andrade de Figueiredo, destaca, entretanto,
que o objetivo da prova ndo é promover dis-
puta entre as diferentes ragas que participam
da avaliagdo, mas sim estimular o uso, na
propriedade, de animais reconhecidamente
melhoradores. “Preferimos que os pecuaris-
tas ndo se apeguem a esta competigao inter-
racial, mas que mantenham seus touros cam-
pedes na fazenda, como forma de melhorar
a produtividade e a rentabilidade da pecua-
ria”, sintetizou ele. i
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0 tamanho
ideal

A questio sobre o
tamanho da fémea ainda
mexe com muito
criador. Veja o que diz
a pesquisa

Eng. Agr. Alexis Pourrain

INTA - Instituto Nacional de Tecnologia
tamanho ideal de uma vaca adul-
ta € um tema que tem gerado

Agropecudria
Mercedes-Argentina

O grandes discussdes nos ultimos

anos. Ao mercado que interessa este to-

pico, surge basicamente a combinagdo

dos seguintes fatores:

a) Algumas investigagdes tém apon-
tado, em determinados rebanhos, que as
vacas maiores nio sdo, necessariamen-
te, melhores produtoras. Em alguns ca-
sos, inclusive, se encontrou uma rela-
¢do negativa entre o peso da vaca e o
peso de desmama das crias.

b) A énfase posta na taxa de veloci-
dade de crescimento no sistema inten-
sivo de engorda e a popularidade cres-
cente de algumas racgas de grande porte
e rapido crescimento tém levado a uma
série de perguntas sobre a eficiéncia glo-
bal de um sistema que utiliza gado de
grande tamanho em relag¢do ao gado con-
vencional para estas caracteristicas.

Qualquer discussdo em relagdo ao ta-
manho ideal da vaca necessita de uma
definigdo sobre o que se quer dizer com
este termo. O interesse esta centrado no
potencial genético para o tamanho. O
que se observa, e se mede, é que o ta-
manho se determina pelo potencial ge-

n_ético; e pela influéncia ambiental, con-
siderando fatores climaticos, quantida-
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GENETICA

de e qualidade da alimentagdo e fatores
associados ao estrés.

Fatores condicionantes do tamanho
ideal da vaca—Em primeiro lugar, te-
mos a relagdo do tamanho com os carac-
teres produtivos, quais sejam: reprodu-
¢do e habilidade materna. A seguir, te-
mos o custo de manuten¢do da cria no
ventre. E, em terceiro, o potencial gené-
tico para o crescimento da descendéncia.

Reprodugdo—Alguns estudos mos-
tram vantagens nas taxas reprodutivas
para vacas maiores, quando comparadas
com animais mais compactos. Sem du-
vida, deve-se assinalar que o tamanho
genético talvez ndo tenha sido o fator
causal das diferengas encontradas. O
maior tamanho pode estar associado
com uma maior adaptabilidade ao meio.
Assim mesmo, a graduagdo de “compac-
to” pode estar relacionada com o balan-
¢o fisiologico desfavoravel para a repro-
dugdo.

Por isso, baseado em numerosas ob-
servagoes, € razoavel conjeturar que o
tamanho genético ndo esta relacionado
com a performance reprodutiva. Um
bom comportamento reprodutivo pode
dar-se tanto em ragas de animais gran-
des como pequenos. Portanto, é possi-
vel encontrar problemas reprodutivos

em ragas de variados tamanhos genéti-
CcoSs.

Habilidade materna—Diante da
auséncia de evidéncia experimental e
sob a base de observagdes, é possivel
dizer que a habilidade materna ndo esta
relacionada com o tamanho genético.
Ainda considerando ragas grandes ou
pequenas, existem aquelas que sdo no-
toriamente boas ou mas para a cria de
um bom bezerro.

Na Florida, Estados Unidos, estudan-
do um grupo de vacas de mesma idade,
encontrou-se um ganho significativo no
peso 4 desmama dos bezerros a medida
€m que aumentava o tamanho da matriz.
A interpretagdo mais 16gica é pensar que
0 maior tamanho estava associado com
uma maior adaptabilidade ao meio e,
conseqiientemente, a uma melhor habi-
lidade materna. Por outro lado, num ex-
perimento realizado na Georgia, Esta-
dos Unidos, encontrou-se uma relagio
curvilinea entre os pesos da vaca e do
bezerro, sendo as vacas de tamanho in-
termediario as que produziram os bezer-
ros mais pesados. E possivel presumir
que as vacas de maior tamanho teriam
um balango metabélico incompativel
com uma boa habilidade materna.

Em sintese, tanto a pouca evidéncia
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experimental como a observagdo direta
indicariam que o tamanho genético da
vaca tem pouca, ou nenhuma, relagdo
com a habilidade materna.

Tamanho genético e custo de ma-
nutencio—Os custos de manutengdo
(mantenga) estdo positivamente relaci-
onados com o tamanho corporal, devi-
do as necessidades alimentares. Sem du-
vida, existem dois fatores que, em certa
medida, contrabalangam o elevado cus-
to dos animais maiores.

O primeiro é que o tamanho genéti-
co da vaca (a menos que se confunda
com outros fatores) estd positivamente
relacionado com o peso do bezerro pro-
duzido. Em segundo lugar, temos que
levar em consideragdo o custo por ca-
bega. Ou seja: as vacas que produzem
mais quilos de bezerros acabam diluin-
do os custos alimentares.

O resultado, com base no que foi
apresentado, é que o custo por unidade
de peso de bezerro produzido seja, apro-
ximadamente, constante dentro de uma
categoria bastante ampla de tamanhos
de vacas.

Tamanho da vaca e potencial para
crescimento do bezerro—A taxa de
crescimento é determinada, em maior
medida, pelo tamanho genético. A vaca
contribui com 50% dos gens do bezer-
ro, provindo os outros 50% do touro uti-
lizado. Sabendo-se que o tamanho ge-
nético do ventre influi pouco no custo
da unidade de peso do bezerro desma-
mado, o potencial genético para o cres-
cimento do bezerro sera, entdo, o prin-
cipal fator que determinara o tamanho
ideal da vaca.

Se for levada em conta a contribui-
¢do genética do touro, a vaca devera ser

peole

INDUSTRIA E COMERCIO DE TRATAMENTO DE MADEIRAS LTDA.

de um tamanho genético tal que contra-
balance os gens do pai e obtenha um be-
zerro de potencial desejado.

De uma maneira geral, na pratica, 0
tamanho das vacas & determinado pelo
tamanho dos touros utilizados. A razéo
principal é a pequena possibilidade de
selecionar-se as fémeas por tamanho, ja
que ha necessidade de promover-se um
elevado numero de descarte. Além dis-
5o, existem outros fatores prioritarios na
selegdo de ventres.

Assim, uma resposta realista a per-
gunta original “que tamanho deve ter a
vaca?” é: 0o mesmo tamanho genético
dos touros. A pergunta, entdo, se trans-
forma numa outra indagagdo: “que ta-
manho deve ter o gado que se se deseja
criar?”. A esta altura, vale recordar que
o tamanho genético ndo ¢ o mesmo que
o tamanho alcangado, ou o “peso na ba-
langa”. Estimativamente, o “tamanho
genético” equivalente de um touro em
relagdo a uma vaca de tipo similar € 1,5
vez o tamanho adquirido, ou peso da
vaca adulta.

Assim, para uma raga, ou grupo de
vacas de 450kg de peso adulto, o tama-
nho equivalente de um touro sera da or-
dem de 680kg a 700kg.

O tamanho ideal do gado—Nao
existe nenhum tamanho que possa ser
recomendado como “o melhor” para to-
das as circunstancias. Isto vai variar com
as condigdes ambientais, praticas de ma-
nejo, idade de comercializagdo do gado
e as preferéncias do mercado por um de-
terminado tamanho de animal. Desta
maneira, ¢ preciso definir uma série de
metas ou parAmetros, a fim de tomar-se
a decisdo apropriada.

Nio obstante, ¢ possivel fazer uma

generalizagdo. O tamanho deve ser di-
mensionado de tal forma que o gado
para lida mantenha uma alta taxa de
crescimento na fase de terminagdo (ou
engorda), até alcangar o tamanho e a
condi¢do de trabalho.

Em algumas experiéncias realizadas
nos Estados Unidos, onde os novilhos
pastoreavam sobre campo nativo até os
18 meses e logo passavam a ser prepara-
dos por uns 90 dias, vacas de tamanho
adulto, com aproximadamente 450kg,
eram de tamanho apropriado. Grande
parte do ganho de peso dos novilhos era
adquirida sobre pastos com qualidade
relativamente baixa. Mas, em pouco tem-
po, com o adicional de um ganho com-
pensatério, rapidamente passavam a fase
de engorda. Isto se constituia num siste-
ma eficiente. Estes novilhos eram termi-
nados com aproximadamente 400kg.

Hoje, com a tendéncia de terminar o
gado mais precocemente, 0 quadro va-
ria bastante. Num sistema onde os be-
zerros iniciam seu periodo de engorda
apenas desmamados, 0 novilho deseja-
do seria aquele que mantivesse um rit-
mo constante de ganho de peso, até con-
seguir o peso e a condigdo de trabalho,
com 450kg, aproximadamente.

Para conseguir isto, as vacas devem
ter um tamanho adulto da ordem de
500kg. O principio envolvido neste con-
ceito é de que ao chegar, o novilho, 2
cerca de 90% do peso adulto da mae,
seu ganho de peso torna-se cada vez
mais oneroso.

De qualquer maneira, considerando
os exemplos mencionados, o tamanho do
gado deve ser determinado pelo tamanho
dos touros, a fim de satisfazer as deman-
das do produtor e do mercado. Fél

TECNOLOGIA EM
TRATAMENTO DE
MADEIRAS DE
REFLORESTAMENTO

USINA DE TRATAMENTO SITUADA EM ITU - SP
TEL.: (011) 7824-2611 - FAX: (011) 7823-0269
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MAIS UMA VEZ, A LiDER ABSOLUTA CRE

Verdade seja dita. O ano de 95 ndo foi nada bom  continuaram crescendo na preferéncia dos agricul-

para nenhuma empresa e ninguém que trabalha  tores, ampliando para 41,5 por cento* a sua lide-
com a agricultura. ranca no mercado nacional.

Mas uma coisa nos deixa honrados: apesar do  Mais uma prova de que quanto maior o desafio,
tempo ruim, as colheitadeiras TC da New Holland  mais os agricultores apostam na tecnologia e na
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SCEU NA PREFERENCIA DO AGRICULTOR.
produtividade das maquinas New Holland. \"l

Agora, a New Holland deseja que elas colham
uma boa safra com os resultados que vocé
agricultor merece. NEWHOLLAND

*Dados da Anfavea, janeiro a dezembro/95. Para quem cultiva
uma nova idéia do mundo.
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Tem trabalho
pra qualguer
tamanho

C olheitadei-

ra, colhedo-
ra ou colhe-
deira sdo termos usu-
ais empregados para
designar a mesma
maquina — aquela
que realiza a opera-
¢do de colheita. Em-
bora varias culturas
possam ser colhidas
mecanicamente, qua-
se sempre estes ter-
mos estdo associados
a colheita de graos
(cereais, soja), devido
a sua intensa utiliza-
¢do nestas culturas.

Sistemas opera-
cionais — As colhei-
tadeiras mais encon-
tradigas nas fazendas
de produgdo de grios sdo as “combina-
das”, assim chamadas porque realizam
todas as operagdes especificas na chama-
da “colheita”, de maneira combinada;
isto €, simultdnea e em seqiiéncia.

Estas maquinas podem realizar a co-
Iheita do produto ereto (em pé) como do
enleirado sobre o solo. Neste caso, uma
operacdo a mais—o corte—realizada pre-
viamente por outro equipamento € neces-
saria. O método é empregado em algu-
mas culturas e em condi¢gdes de clima
adequado ao mesmo, ndo sendo usual no
Brasil.

Os sistemas operacionais mais dire-
tamente envolvidos na colheita sdo:

* Corte ou recolhimento (produto en-
leirado) seguido do encaminhamento do
mesmo para o mecanismo de trilha.

* Trilha ou batedura, onde ocorre o
destacamento dos individuais do restan-
te da planta recolhida.

* Separagdo dos grios, gravetos e pa-
lhigo da palha.

* Limpeza, onde sdo retirados os gra-
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COLHEITADEIRAS

Conhecendo o
rendimento
operacional, é possivel
definir o niimero
e o tamanho das
mdquinas para realizar
a colheita

Claudio Alves Moreira
Instituto Agronémico-DEA/SP

vetos, poeira e impurezas menores, dos
graos.

* Transporte dos graos limpos ao tan-
que graneleiro, para armazenamento tem-
porario.

Como funcionam — Os diversos sis-
temas das colheitadeiras sdo construidos
de modo a permitir o ajuste do seu funci-
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onamento separadamente, de acordo com
as condigdes locais de trabalho.

Do seu desempenho em conjunto e da
produtividade da cultura depende o ren-
dimento da maquina.

Assim, no sistema de corte (recolhi-
mento), localizado na plataforma, exis-
tem os seguintes ajustes:

* Altura da barra de corte.

* Velocidade (rpm) do molinete.

* Posi¢do do molinete (mais proxi-
mo ou mais afastado da barra de corte)-

* Inclinag@o dos dedos apanhadores.

* Folga entre o transportador helicoi-
dal (caracol) e o fundo da plataforma.

* Tensao das correntes do transporta-
dor alimentador.

No sistema de trilha, deve-se regular
a velocidade do cilindro e a folga entre
ele e o concavo.

Em seqiiéncia, no sistema de limpe-
Za, temos como ajustes a vazio e a dire-
¢d0 da corrente de ar do ventilador e as
aberturas das peneiras superior e infe-
rior.

Foto: Divulgagio



Os ajustes dos sistemas das colhei-
tadeiras devem ser checados sistemati-
camente pelo operador, pois a negligén-
cia, neste particular, pode reduzir a ca-
pacidade de trabalho da maquina. A mai-
or ou menor umidade, por exemplo, do
material colhido influencia sensivelmen-
te o desempenho da maquina, de modo
que os ajustes para o periodo da manha
ou da noite sdo diferentes.

Capacidade operacional —Sem du-
vida, depende do tamanho da méquina e,
em conseqiiéncia, dos componentes dos
seus diversos sistemas. A largura da pla-
taforma esta relacionada as capacidades
de trilha, de separagdo e limpeza. Por sua
vez, o volume (ou massa) do produto
adentrando & maquina depende, essenci-
almente, da sua velocidade e da produti-
vidade da lavoura.

Para acomodar as diversas condigdes
das culturas e da extensdo das areas tra-
balhadas, varios tamanhos de plataformas
estdo disponiveis no mercado. A largura
do cilindro é outro item utilizado pelos
fabricantes para identificar o tamanho de
suas maquinas. Na maioria delas, a lar-
gura dos saca-palhas (sistema de separa-
¢d0) e peneiras (sistema de limpeza) é
igual a do cilindro de trilha. Por isso, é

comum relacionar-se a area dos mesmos
com sua capacidade de trabalho, sendo
estes valores explorados comercialmen-
te pelos diversos fabricantes.

O avango da tecnologia, especialmen-
te da eletrdnica, tem sido aproveitado pe-
los fabricantes para aprimoramento de
suas maquinas, sendo esta uma tendén-
cia cada vez mais concreta. Estes melho-
ramentos ndo s6 garantem uma condigio
de desempenho 6tima nas condigdes mais
variaveis como reduzem a necessidade
de ateng¢do do operador sobre o funcio-
namento do equipamento.

Tamanho versus trabalho — O ren-
dimento operacional (drea trabalhada
num determinado tempo) é um dado im-
portantissimo para definir o tamanho e o
nimero de colheitadeiras necessario a
colheita, dentro do espago de tempo dis-
ponivel para tal. Assim, € preciso consi-
derar uma série de fatores.

Na colheita fora de tempo, por exem-
plo, sera maior o nivel de perdas, pois a
cultura fica mais seca e pode acamar mais
intensamente. A degrana natural também
é maior. Podem ocorrer ataques de pas-
saros e maior infestagdo de insetos, que
atacam os graos.

A umidade também € um fator impor-

tante a se considerar na colheita. A mai-
or eficiéncia na trilha, aliada a menor in-
tensidade de danos mecdnicos aos graos,
depende do teor de umidade. Graos mui-
to secos tendem a quebrar mais facilmen-
te, embora, sob o ponto de vista da sua
conservagdo, a baixa umidade seja até
vantajosa.

As umidades variam para cada
grido, mas podemos considerar os se-
guintes valores com os mais adequa-
dos:

Trigo 15%
Cevada 13%
Linho 1%
Soja 15%
Arroz 18-23%
Sorgo 13-14%
Milho 20%

Entre os fatores que mais influenci-
am no rendimento operacional temos:

Produtividade das lavouras— A mai-
or produtividade implica em maior quan-
tidade de material a ser processado pela
maquina, para recuperar os graos produ-
zidos.

GT 15000

GT 7000

Com um graneleiro Boelter
nao tem perda de graos
na sua colheita de arroz,

soja ou milho.

Nao perca tempo, graos e dinheiro: um graneleiro
Boelter € a solucao ideal para aumentar a
produtividade da sua lavoura. E evitar perdas.

A agricultura nao pode
perder mais nada.
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Largura da plataforma — Tradicio-
nalmente, esta dimensdo, que correspon-
de exatamente a largura de corte, é es-
pecificada em pés (1 pé= 30,5cm) e va-
ria conforme o modelo, de 8 a 19; ou
seja, de aproximadamente de 2,40 a
5,80m

Velocidade de trabalho — Varia bas-
tante em fun¢do das condigdes locais:
topografia (irregularidades e declivida-
de do terreno) e desenvolvimento da la-
voura. Em lavouras irrigadas, logica-
mente, as velocidades de operagdo sdo
mais baixas. Em geral, as velocidades
de trabalho situam-se na faixa de 3 a
7km/hora.

Eficiéncia de campo — Representa
o quanto do tempo total de funciona-
mento da maquina € efetivamente con-
sumido em trabalho util de colheita. Ela
€ influenciada pelas paradas involunta-
rias, pelas manobras nos fins de linha e
na movimentagdo de um local a outro,
no proprio campo colhido.

Inimeras observagdes determinaram
que a eficiéncia de campo dessas ma-
quinas situa-se na faixa de 65 a 80%.
Assim, a partir da area plantada, é pos-
sivel calcular o nimero de horas neces-
sarias a sua colheita.

Em seguida, levando-se em conta o
numero de dias possiveis para o traba-
lho, é possivel determinar o tamanho e
o nimero de maquinas a serem empre-
gados.

Vamos a um exemplo? — Se a meta
¢ colher uma area de 500 hectares, ad-
mitindo-se que a velocidade de opera-
¢do deva ser da ordem de Skm/h e que o
tempo para tal seja de 300 horas, pode-

se utilizar a seguinte formula matema-
tica:

(V x L x Efic.)

Rendimento (ha/hora) = 7o

sendo:

V = velocidade (km/hora)
L = largura de corte (m)
Efic. = eficiéncia (0,65 - 0,80)

Uma vez que os 500 hectares serdo
colhidos em 300 horas, o rendimento sera
de 500/300 = 1,67ha/hora.

Substituindo na formula, temos:

7=(5xLx0,8)

1,6
10

ou seja,
fa (1,67 x 10) <
(5x0,8)

Sendo as colheitadeiras maquinas
extremamente caras, € imprescindivel
que a sua utilizagdo anual atinja valores
expressivos, para que seu custo opera-
cional possa ser reduzido.

Para que uma mesma maquina atin-
jaindices de utilizagdo maiores, no caso
de lavouras extensas, deve-se plantar va-
riedades mais precoces e mais tardias.
E possivel, entdo, mediante um plane-
jamento adequado, elevar-se o niimero

de horas trabalhadas para, no minimo,
600 ao ano.

Outra possibilidade € a contratagio
de trabalhos de colheita de terceiros,
como ocorre com freqiiéncia em zonas
de produgio, inclusive com variadas
possibilidades de pagamento: dinheiro,
percentagem do produto colhido, per-
muta de servigos etc.

Embora a contratagdo de terceiros
seja interessante e até econdmica, é ne-
cessario o acompanhamento do trabalho
pelo interessado. Isto porque o trabalho
por empreitada nem sempre ¢ feito com
€Smero.

E comum anotar operagdes.sem a
observancia das condigdes especifica-
das pelos fabricantes: velocidade de
deslocamento fora das faixas ideais;
mdquinas com componentes avariados
(barra de corte com laminas faltando
ou sem capacidade de corte); moline-
tes com secgdes danificadas ou mesmo
faltando; falta de dedos apanhadores;
colheita com umidade fora da faixa
adequada etc.

A colheita de varias culturas com a
mesma maquina é outra possibilidade de
reduzir o custo horério, viabilizando, as-
sim, a sua aquisigdo para uso proprio ou
para aluguel, o que pode representar fon-
te de renda extra para o agricultor.

No caso da prestagdo de servigos a
terceiros, ¢ necessario reduzir a capaci-
dade diaria de trabalho em fung¢do da
necessidade de deslocamento de uma
propriedade a outra.

Devido a este fato, o nimero de ho-

ras/dia dificilmente supera o valor
de 6. Fi

MOTOMCO

* s U.S.A. j4 usam o equipamento hd mais

de 45 anos no mercado, ou seja hd mais

de 20 anos que o Brasil. :

* Trata-se do equipamento com maior

precisio em toda a nagio americana.

» Todos os laudos oficiais do governo s6 sdo
liberados ap6s tirar a umidade no

equipamento Motomco mod. 919 E. A

= Equipamento calibrado para mais de 250 tipos
de leitura de griios e farelados.

» Totalmente automatizado com saida cereal
para qualquer impressora.

* Voltagem compativel para o Brasil 110/220 V.
* Totalmente traduzido para o portugués, tanto o
software quanto o manual de instrugoes.

¢ Distribuigio com exclusividade para todo o
territorio nacional.

» Maiores informagdes consultar Mundi.

A solucéo definitiva para o problema da
medicGo de umidade é Motomco

LINHA DE PRODUTOS

Medidores de Umidade de Graos

Medidor de Umidade Universal com Megdmetro Importado
Medidor de Umidade Eletrénico marca STEINLITE Importado
Medidor de Umidade Eletrénico marca MOTOMCO Importado

Medidores de Umidade Portiteis

Balanga Digitais e Mecinicas

Balanga Digital paraPH.

Balanca Digital para pesar impurezas

Balanga Analitica

Balan¢a Mecinica para impurezas

Linha completa de sondas para coleta de amostras

Linha completa para laboratérios clinicos, fisicos, biologicos e agricolas

Assisténcia técnica especializada em toda linha acima

COMERCIAL IMPORTADORA E EXPORTADORA DE EQUIPAMENTOS PARA LABORATORIOS LTDA.
MATRIZ - Rua José Nicco, 301 oy * CEP: B1.200-300 * Curitiba-FR * Telefax: (041) 322-4005

FILIAL 1 - Av. Konrad Adenauer, 96 zek = CEP: 98.280-000 * Panombi-RS * Telefox: (055) 375-1692

FILIAL 2 - Rua S0 Cosme e Domiéio, 782 ¢ CEP: 79.050-390 * Campo Grande - MS ¢ Telefax (067) 742-3710
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O que é a Plasticultura,
sua expansao no Brasil
e no mundo.

Principais aplicagdes.

Conceitos, formagao e
manejo. Utilizagao das

IDERCLL DOS SANTOS PONS

Seis décadas de
experiéncia. Ascendéncia,
qualidade, pelagens,
selegdo e evolugéo.

COD. 003 - RS 29,00

pastagens, feno,
cuidados com as

3 ey N
i F /
A (4

i

ALIMENTE SEUIS'PASTOS...
COMISEUS ANIMAIS

.. Syt

Manejo dos pastos com
técnica e sabedoria.

Rotagao de proteiros etc.

COD. 004 - R$ 19,00

RECEBA EM CASA
0S MELHORES LIVROS DO MERCADO

HELMUTH WIESE

K="0

. 2 L
~)

Noviﬁ% 1 de

Histdria, biologia, ragas,
localizago, transferéncia,
equipamentos etc.

COD. 005 - R$ 35,00

" TECNICAS DE CRIAGAD

A INFORMATICA
NA AGROPECUARIA

COD. 001 - RS 35,00 pastagens, inoculagéo,

peletizagao etc.

COD. 002 - R$ 29,00
MANUAL DE

ADMINISTRAGAD
RURAL

A importancia da administragao
rural.Custos de produgao, plano de
contas gerencial, centrais de
custos, despesas e movimentagoes
financeiras, inventarios, avaliagao
de resultados, relagao de troca stc.
Administre corretamente a sua
propriedade.

COD. 006 - RS 19,00

Nao entre numa fria,
entenda as leis que
regem o trabalho rura!.
COD. 008 - RS 25,00

Como escolher o seu
computador e o melhor
software. )
Implantagao de projetos.
CcOD. 007 - R$ 19,00

Manejo, acasalamento,
aumento da natalidade.
Doengas e mortalidade.
COD 009 - R$ 19,00

( OUTROS LIVROS DISPONIVEIS

CORTE E POSTURA - COD, - 012 - RS 19.00

PROJETOS E DESENVOLVIMENTO - COD. - 013 - RS 19,00

4 PLANTAS MEDICINAIS - COD. - 014 - R$ 29,00

O BUFALO E SUA RENTABILIDADE - COD. - 015 - RS 19.00
INSTALACOES RURAIS COM ARAME - COD. - 016 - RS 15.00
TRISTEZA PARASITARIA BOVINA - COD. - 017 - RS 15,00

A PEGUARIA EM NOVOS MOLDES - COD. - 018 - RS 19,00

Qualidade do leite,
equipamentos, manejo
do rebanho, sanidade,
| reprodugéo e alimentagao.
| COD. 010 - RS 29,00

J |
RECORTE AQUI OU TIRE XEROX |

- D D S B S BN . L F R R R _ R _§F _F ¥ R N N R N N § NI
Ofertas

ENVIE ESTE CUPOM HOJE MESMO [ Oferies g 2 o —— o |
| OU LIGUE GRATIS (051) 800 2106 villdas as29 de fevereiro |

5| |
: : 0 Cobranca bancéri
@o | Indigue no quadroos | Assinale aqui a forma de pagamento: pidiidialicaiia
£ 4 ’
= codigos e quantidades O Cartdo de crédito
o desejadas
3 comico  Jquantioape]| Nome do cartdo
PISCICULTURA il e Validade____ /.
UMA ALTERNATIVA RENTAVEL o
o
Tipos de piscicultura, construgées, l
qualidade e quantidade de dgua, |
b?rragtlans. tcur:lo de produgdo, cadeia E — e Nome
imentar etc. o mande dinheiro agora.
%I(r)nDe. 011 - R$ 29,00 I Preencha e c;olaqne gsfed Enderego
e : ; cupom em qua quer caixa (4 & .
|sares nl!% C X e R odleti 04 agéncia dos Bairro CEP:
[ Aot e i Correios ou via .
{ 051 800 2106 | | Fox: (051) 233-1822 Cidade Estado
| AIGACAC GRATIS *Serdo acrescidos ao valor Tel
0 | total das compras RS 4,00, .
| | referentesadespesasde | Dgtq /) Assinatura
l manuselo e envio.
]



PEC20002.0
FOR WINDOWS

Controla e gerencia
os rebanhos.
Cadastro de ventres
e reprodutores,
morfologia,
cruzamentos,
estatisticas etc.
Vem com médulos
corte e milk.

COD. 301

R$ 800,00 ou
COD. 302

3 X R$ 270,00

MS-DOS

PLANEJAR ADM RURAL vi.R | Divetorio.:\ADHNDEHO

¢ |  PLANO DE GONTAS | L : ; 2| CENTHO DE CUSTO
BRADESGO  APLIGAC. CFLE.CAIXA 20,0 anEn |
. CORRNT 7 nnen @
DESP.GER  D1UERSOS ‘ B AkEa 1

Entre voceé também
na era da informatica.

Ligue ja!

O51B002006

Gratis

- FARM NOTES .
FOR WINDOWS ]

Agenda do produtor

rural moderno.

Calendérios lunar, |
agricola e zootécnico.

Dados climaticos,
indexadores, agenda de
culturas,

conhecimentos gerais etc.
COD. 305 R$ 120,00 ou
COD. 306 3 x R$ 40,00

HARAS PLUS 3.0
FOR WINDOWS

Cadastro, manejo e
controle de seus cavalos.
Dados gerais, pedigree,
resenha, fichas sanitaria
e produtiva, relatdrios,
gréficos. Enfim, todo o
controle de seu haras.

_ COD. 307 R$ 800,00 ou

ENER.ELE SORGL
TRRAS o : PASTAGEN  S1LAGEH
INS.AGR. NDUBOSE NP K TREUO

S.THIFLO GH 'E PLECUARIA  AULR

URELA 1 EXTUNSIY  CRIN

Up|Dn|alw] «n} A uplbnlalel «|n]

Administragao rural relatdrios estatisticas
e confecgan de custos e muito mais.

de produgéo. COD. 303
Plano de contas R$ 960,00 ou
gerencial, centros de COD. 304
custos, indexadores, 3 x 320,00

—ﬂ__--u-———_-—-———-.——_—n————n—-ﬂ—---—-_-—-—-——-———]

PRT-1159/93

UP - SIQUEIRA CAMPOS

DR-RS

CARTA-RESPOSTA COMERCIAL

Nao é necessario selar

COD. 308 3 x R$ 270,00

o
SGO L
LAVOUHAS 2 0

Software para gerar
orgamentos de produgdo
de sua lavoura.

Controle completo do |
custo de insumos,
impostos, fretes, perdas.
Calcula depreciagoes,
manutengdes, consumo
de combustivel etc.
Custos por area,
relatdrios completos.
COD. 309 R$ 540,00 ou
| COD. 310 3 x R$ 180,00

{
|

Para fazer sua encomenda, utilize
o cupom da pagina anterior,
marcando o codigo e as
quantidades desejadas,
Vocé pode também fazer suas

EDITORA O selo sera pago por
CENTAURVE| EDITORA CENTAURUS

90012-970 — PORTO ALEGRE — RS

compras pelo telefone

051800 2106.

TODOS 0OS SOFTWARES VEM
COM GARANTIA
DE FABRICACAO.
A SUA ENCOMENDA E
ENVIADA POR SEDEX NO DIA
SEGUINTE DO PEDIDO.

T — e — — — = Wi mws omn w—



SNNET
GARANTA O LUCRO
DE SUA SAFRA

O sistema eletronico de informagcoes mais
completo para o planejamento agricola e o
acompanhamento dos mercados de
commodities e financeiro.

Em tempo real, via satélite. Unico no Brasil.

Seja cliente SAFRASNET e tenha:

¢ Mais agilidade e seguranca
nas decisdes comerciais.

Faca como

as maiores
empresas do mundo.
Esteja por dentro
do mercado sendo
cliente de
SAFRAS & Mercado

¢ Mais lucro.

¢ Melhores condicdes de programar
o plantio de sua safra.

¢ Mais seguranca para comercializar
sua safra no mercado futuro.

PARTE DESSES SERVICOS SAQ DISPONIVEIS TAMBEM VIA FAX OU CORREIO ELETRONICO.

Ligue agora mesmo e solicite disquete gratuito
s de demonstracdo pelo fone (051) 800.2272
MAFRAN

MeExCADO

Informacoes de mercados e planejamento agroecondomico.-

POA Fone (051) 224.7039 Fax (051) 224.9170
20 anos de iSeng:&'o CTBA Fone (041) 234.5904 Fax (041) 232.2233

e credibilidade sSP Fone (011) 881.8435 Fax (011) 853.2929

Porto Alegre - Brasilia - Curitiba - SGo Paulo - Buenos Aires - Chicago




ADUBAGAO

Pesquisa descobre 0 esgoto

No Parand, os
residuos de esgotos
melhoram a
produtividade da
lavoura e ndo oferecem
riscos d satide do
consumidor, segundo
as andlises

Jorge Duarte

Centro Nacional de Pesquisa de
0 Florestas, 6rgao da Embrapa se-
que ¢ vidvel utilizar o residuo de esgotos
para melhorar a produtividade de feijio, mi-
lho e bracatinga, um tipo de arvore produ-
zido em cerca de 60 mil hectares na regido
metropolitana de Curitiba. O trabalho esta
sendo executado em parceria com a Com-
panhia de Saneamento do Parana (Sane-
par), € os primeiros resultados sdo bastan-
te animadores.
O objetivo do trabalho & aproveitar cer-

CRIE O LEGITIMO FRANGO E
GALINHA CAIPIRA LABEL ROUGE
Importados da Franca, o frango caipira de pescogo

pelado, de cor mista. Carne light (com pouca

gordura) e com sabor de caca.

Aos 60 dias, j4 atinge 2kg. E a galinha
caipira negra, que bota 280 ovos
vermelhinhos/ano. S&o os legm{nos
Label Rouge franceses. Venda Minima:
Caixa com 100 pintos de 1 dia.

DISK CAIPIRA GRATIS:
0800 - 15-4144

GRANJA CAIPIRA
LABEL ROUGE LTDA.

SAO PAULO
RIO GRANDE DO SUL FONE/FAX: (051) 233-1822

RIO DE JANEIRO
PARANA
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diado em Colombo/PR, mostra -

Divulgagdo/R. Lourengo

;
|

ca de 70 toneladas didrias de residuos ge-
rados pela estagdo de tratamento da Bacia
do Rio Belém, que processa cerca de um
tergo do esgoto tratado da capital parana-
ense. O projeto possui grande alcance so-
cial, porque oferece uma solugdo para o
aproveitamento do lodo de esgoto, que hoje
€ colocado ao ar livre e cuja capacidade de

estocagem ja estd praticamente no limite.

O pesquisador Rivail Lourengo, do
CNP Florestas, explica que a base do tra-
balho é a existéncia, na regido de Curiti-
ba, de um sistema agroflorestal bem con-
solidado, o que facilita a demanda por um
novo tipo de adubo, e lavouras de feijdo e
milho, para subsisténcia.

Nos primeiros estudos, procurou-se sa-
ber se ndo haveria contaminagdo nos cul-
tivos de grdos, pois sdo plantas que ser-
vem para alimentagdo. O pesquisador ex-
plica que o uso de cal na estagdo de trata-
mento exerce controle sobre microorga-
nismos, como virus e bactérias, eliminan-
do em grande parte a possibilidade de con-
taminagdo. Outro aspecto importante, lem-
bra, € que os niveis de metais pesados de-

- tectados na pesquisa ficaram bem abaixo

das normas internacionais, variando de 10
a 100 vezes menos do que as exigéncias
de paises como Canad4 e Franga, por
exemplo.

Posteriormente, foi feita uma andlise de
produtividade das culturas. Nesta fase, fo-
ram testadas cinco doses diferentes de
lodo, para saber quais as que oferecem
maior rendimento na produgdo. No milho,
ficou constatado que, colocadas 70 tone-
ladas por hectare, a produgdo aumenta
quatro vezes. Ja no feijdo, uma dose in-
termedidria (35 toneladas por hectare) foi
melhor aproveitada pela planta, gerando
0 dobro de produtividade. Os resultados

NOVILHO PRECOCE

L. AMORI

EXCLUSIVAMENTE A PASTO (INCLUSIVE SECO)! COM O CUSTO
MENOR QUE 1 MES DE CONFINAMENTO. VOCE PRODUZ O
NOVILHO(A) PRECOCE E AUMENTA A FERTILIDADE DAS MATRIZES.

INFORMAGOES: (016) 323-1990 e 323-3355

Av. Major Hilario Tavares Pinheiro, 3277
Cx. Postal 233 - CEP 14870-000 - Jaboticabal - SP

PARA
ANUNCIAR AQUI

FONE: (011) 220-0488 - FAX:(011) 220-0686

FONE/FAX: (021) 235-6032
FONE/FAX: (041) 367-3366

Medidor.. Combustivel

SERVE PARA OLEO LUBRIFICANTE LEVE | \[fEss
Marca GPI (US.A.) Modce’IoFMZOU?S L/min:| JP2

Desconto
para revenda

VALSAN (011 Fone: 256-0855- Fax:214-8060

SemEletricidade, funcionapor GRAVIDADE

i (US.A)PS55 b,

relagio "Aditivo/Agua®

VALSAN (011/Fone: 256-0855 - Fax: 214-8060



Produtividade FElJAO
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com a bracatinga ainda ndo estdo dispo-
niveis, embora haja a comprovaggo visi-
vel do aumento da produtividade.

O lodo de esgoto é uma fonte rica em
fosforo e matéria orgénica, trazendo gran-
des beneficios para a produgdo. Seu uso
em pequenas propriedades pode unir duas
vantagens importantes: aproveitar um pro-
duto que gera problemas ambientais séri-
0s €, com baixo custo, melhorar a produ-
tividade das pequenas propriedades. De-
pois da pesquisa concluida, o governo pa-
ranense ira estudar a melhor maneira de
viabilizar a utilizagdo desta nova fonte de
fertilizagdo. Fid
- 0 que a planta ganha
| com o lodo

!

 FOSFORO |

* FEssencial para o desenvolvimento e

- produgdo de plantas e animais

- * Tem fungées estruturais e metabdli-
cas, principalmente na troca de ener-
gia

* E o combustivel da vida, encontrado

em baixos teores no solos brasilei-
ros

* Quando falta, ndo ha crescimento
nem reprodugdo
* E insubstituivel

MATERIA ORGANICA

* K um adubo que recupera o fosfo-
ro, reciclando-o

* Torna disponivel os nutrientes mi-
nerais para a planta

* Libera lentamente o fésforo, o ni-
trogénio, o enxofre e a agua, dimi-
nuindo as perdas

* Aumenta a capacidade de reten¢do
da dgua

* Facilita o equilibrio da planta, di-
minuindo o estrés

* Reduz a toxidez de pesticidas e ou-
tras substdancias toéxicas

* Favorece o controle bioldgico

presenfe
de
Ano Nove

AGENDA
CENTAURUS/96
[

.

|
para guem assinar a gmnla

duranfe 24 meses
Para

recebera 1- ﬁDfscar (051) 800-2106 ( Telefonema gratuito) e
nGEND A fazer sua assinatura através do nosso telemarketing.
Dias Uteis, das 8.00 as 20.00 horas.

2 - Utilizar o cupom abaixo para efetuar sua assinatura
através de cartao de crédito, a vista ou parcelado:

Assinale a opcdo desejada e envie este cupom hoje mesmo.  Oferta 29 gp fevereiro 96
vilida até

(] 2 ANOS Nome do cartdo

R$ 108,00 N° Validade /
(] ou 3 x T

R$ 36,00

Nome
1 Prze:.:r’;ac:pam Enaerego

cologu y

em qualquer Bairro CEP:

agéncia dos Cidade Estado

Correios ou via Tel

Fax: (051) 233-1822 e
e (00 Data i /i Assinatura




PICAPES

iesel versus
gasolina:
vocé decide

politica adotada pelo
A Governo Federal de

desestimulo (ou de
falta de visdo) no que diz res-
peito a matriz energética em
relagdo aos combustiveis aca-
bou tirando da linha de fabri-
cagdo as camionetes movidas
a alcool.

Embora o seu prego de tabela conste
na lista dos revendedores, o interessado
¢ informado que, temporariamente, ndo
mais existe esse produto no mercado.
Uma pena, pois, além de ser interessan-
te economicamente, a utilizacdo de fon-
tes renovaveis de combustivel traduzi-
ria um ato de sabedoria e de preocupa-
¢do com as geragodes futuras, o que in-
felizmente ndo é o caso.

Mas, apesar disso, a comparagio en-
tre uma camionete ciclo otto — gasolina
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Nada melhor que
um estudo de caso para
saber qual a
picape mais econdmica

Alcides de Moura Torres Junior
Consultor da FNP/SP

(que serviria também para um modelo a
alcool) — e uma camionete movida a
oleo diesel continua valendo. Por isso,
apresentamos a seguir uma simulagdo
com o fim de se determinar até onde uma
leva vantagem econdmica sobre a outra.

O levantamento do mercado de ca-
mionetes nos permitiu apurar que os pre-
¢os praticados no varejo normalmente
estdo abaixo dos pregos de tabela, indi-

cando uma oferta maior que
a procura, mesmo para os re-
centes langamentos.

Para esta simulagio, fo-
ram escolhidos dois modelos
de camionete, um diesel €
outro a gasolina, de dois fa-
bricantes diferentes, e apu-

rados os pregos medios ofertados.

No levantamento de custo por qui-
16metro rodado, foram considerados o
custo médio do veiculo, a taxa de juros,
despesas com seguro, depreciagio, con-
sumo de combustivel, consertos, abrigo
etc.

1. O ponto de equilibrio entre os dois
tipos de combustivel no primeiro mo-
delo acontece entre 5.100 e 5.800 qui-
16metros rodados por més.

2. O ponto de equilibrio entre os dois
tipos de combustivel no segundo caso



acontece entre 3.200 e 3.600 quiléme-
tros rodados por més.

3. No caso do primeiro modelo, so-
mente € interessante o uso do diesel
quando a utilizagdo da camionete supe-
rar os 5.100/5.800 quilémetros/més, ou
algo em torno de 65.400km por ano, e
no segundo quando a utilizagdo ultra-
passar 0s 3200km por més ou 38.400km
por ano.

4. A vantagem dos modelos a gaso-
lina € extremamente evidente em utili-
zagdes até 3.600km por més, no caso das
S 10, quando sob o ponto de vista eco-
ndémico a diferenga varia de 28 a 13,6%.

5. No caso das F-1000, até 2.000km,
a gasolina leva vantagem, e a partir de
3.700km rodados, a diesel comega ser
mais econdmica, mas somente se torna
interessante apos atingir o nivel de uso
acima dos 5.000km. Fj

0 que dizem os usuarios

que pensam

0S usudrios
sobre as picapes?
E melhor a movida
a gasolina ou a di-
esel? Tratam-se, na
realidade, de dois
grupos antagéni-
cos, que compor-
tam-se e manifes-
tam-se como torce-
dores, com opini-
des recheadas de
pitadas de paixdo e
odio.

Para o zotecnista Marco Garcia de
Souza, administrador da Fazenda Trés
Lagoas, no municipio homénimo do
Mato Grosso do Sul e proprietdrio de
uma camionete diesel F-1000, modelo
95, da Ford, a satisfagdo é tanta que
ele ndo pestaneja: “se tivesse que com-
prar outra, compraria igual”’. Acostu-
mado a percorrer diariamente os 40
quilometros que separam a fazenda da
cidade, metade dos quais em estradas
esburacadas e alagadas (no periodo
das chuvas), Souza acredita ter feito um
“Otimo negdcio” ao optar pelo motor
diesel. “Meu pai (o proprietdrio Clau-
dio Fernando Garcia de Souza) ja teve
cinco dessas picapes, por um periodo
superior a 15 anos, e nunca tivemos ne-
nhum problema maior”, sustenta ele,
atribuindo a compra ao reduzido cus-
to de manutengdo. “Ndo s6 o diesel é
mais barato como este tipo de veiculo
€ muito resistente, quase ndo precisa
de consertos além das revisdes nor-

Marcelo Trigo com sua S-10 a gasolina

mais, mesmo em
condigoes adver-

»

sas.

O zootecnista
argumenta, tam-
bém, que o motor
diesel atinge boa
velocidade (che-
gando a 160km/
hora no asfalto),
tem boa poténcia
(a picape dele é
tragdo 4 X 4) e
nao é mais baru-
lhento que o movi-
do a gasolina, item mais citado pelos
seus adversdrios.

E exatamente o que afirma o veteri-
nario Marcelo Trigo de Moura, de Lon-
drina/PR, que, recentemente, adquiriu
uma S-10 a gasolina da General Mo-
tors, levado por este quesito. “O motor
a gasolina é mais silencioso, ndo su-
porto barulho e, além disso, pesa me-
nos e resulta num carro mais confortd-
vel”, contou o veterinario, que faz uma
média mensal de 4.500km visitando fa-
zendas de clientes. Por estas razées,
Moura preferiu um veiculo para usar
também na cidade, estimulado pela es-
posa, Lucimar, que utiliza a camionete
para transportar material para sua pa-
pelaria, em Londrina. Qutro ponto im-
portante, no entender de Moura, é o
prego da picape a gasolina e seu custo
de manutengdo. “E mais barata e seus
gastos de troca de pegas, consertos e
revisdes custam a metade dos gastos
dos motores diesel.”

COMPARAGAO ENTRE PICAPES MOVIDAS A DIESEL E

A GASOLINA TENDO POR BASE O CUSTO DO QUILOMETRO
RODADO EM US$/km

$10 s10
gasolina  dleo diesel

0.43 0.55
0.34 0.42
0.25 0.29
0.24 0.27
0.22 0.25
0.21 0.23
0.18 0.19
0.18 0.18
017 0.17
0.17 0.16

Gasolina
x diesel

+27.9%
+23.5%
+16.0%
+12.5%
+13.6%
+ 9.5%
+ 5.5%

km por
més
1500
2000
3000
3200

3600

F 1000
gasolina

F 1000
oleo diesel

Gasolina
x diesel

km por
més
1500
2000
3000
3200

0.47
0.39
0.30
0.29
0.27
0.26
0.23
0.23
0.21
0.21

0.58
0.45
0.31

0.29
0.27
0.24
0.20
0.20
0.18
0.18

+23.4%
+15.4%
+ 3.8%

3600
4000
5000
5100
5800
6000
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$10 Diesel Turbo 2.5 HST

Motor de alta rotacao.

Agora a “Pick-up do Ano”
tem a maior
poténcia da categoria

e 1.000kg de capacidade.
Essa tambem é dez,



McCANN

A lider do segmento esta ainda melhor.

/Novo motor Diesel Turbo de ultima geracao
~/ Economia de motor diesel com desempenho de motor a gasolina
YA tnica da categoria com “TURBO” de fabrica

/Maior elasticidade, menos trocas de marcha

=,

/ 0 primeiro motor diesel de alta rotacao N

fabricado no Brasil

b
/Mais leve que os motores a diesel
convencionais

‘ /2 anos de garantia ou 50.000km

< Vocé s6 vai lembrar que é diesel na hora de abastecer

o7

Ly Tre GM CARD CHEVROLET

Gritis na Rede Chevrolet.
Tel.: 0800-115400 ANDANDO NA FRENTE




|PECUARIA

ABATE

Oferta de carnes

ano de 1995 apresentou um ce-

nario delicado na questdo pregos
no mercado de carnes. De um lado, uma
forte expectativa de manutengao do con-
sumo nos padroes do segundo semestre
de 1994 fomentou a elevagdo dos inves-
timentos na produgdo, com conseqiiente
expansio da oferta. Por outro lado, a que-
da nas exportagdes e a redugdo da ativi-
dade econdmica foram pontos negativos
para o desenvolvimento do mercado ao
longo de 95, ocasionando um ano dificil
em termos de pregos. E importante sali-
entar o crescimento da oferta nesse ano,
bem como o conseqiiente nivel mais ele-
vado da demanda interna. A disponibili-
dade interna de carnes cresceu 21,3% em
95, atingindo 8,55 milhdes de toneladas,
o equivalente per capita de 54 quilos/ha-
bitante/ano. As davidas para o mercado
ficam por conta do ano de 1996, ja que
passa a ser dificil a sustentagdo de pre-
cos nos padrdes registrados em 1995, sem
uma reativagio da atividade econdmica
e do nivel de renda da populagéo.

O mercado de carnes em 1995 apre-
sentou momentos dispares; ou seja, pe-
riodos de forte sustentagdo nos pregos se-
guidos de pressio pelo
crescimento da oferta.

cresce 21% em 95

Entre janeiro e maio de 95, o mercado
mostrou-se firme, com pregos ficando
acima de R$ 21,00 por arroba; ou seja,
bem superior ao padrdo de pregos da sa-
fra. A média de precos do boi no primei-
ro semestre de 95 ficou em US$ 25,17
por arroba, distante dos US$ 19/20,00
dos periodos de safras normais.

Também neste periodo, o mercado re-
gistrou um forte avango na oferta de car-
ne de frango e carne suina. Os investi-
mentos registrados na produgio, em con-
seqiiéncia dos altos pregos verificados no
segundo semestre de 1994, promoveram
uma elevagdo da oferta no primeiro se-
mestre de 1995. Os pregos do frango fo-
ram ao nivel mais baixo da historia, atin-
gindo R$ 0,35 o quilo vivo no mercado
livre paulista. O frango resfriado foi pra-
ticamente negociado a prego de frango
vivo; ou seja, R$ 0,70 a 0,80. A produ-
¢do atingiu niveis recordes para o primei-
ro semestre, com volumes acima de 300
mil toneladas/més.

Na suinocultura, o processo foi um
pouco mais lento. Os pregos elevados do
segundo semestre de 1994 favoreceram
a expansao dos investimentos na produ-
¢50: Com isso, o pri-
meiro semestre de

Exportacoes
esCassas
prejudicaram
pecuaria nacional
A pecudria nacional ressentiu-se em
95 de um importante mercado

consumidor e regulador dos pregos: o
externo. Mesmo com a corre¢do cambi-
al registrada no ano, com pregos baixos
no mercado interno, pelo menos para o
frango, e demanda fraca, o setor nio
conseguiu compensar a queda nas ven-
das internas com acréscimo nas expor-
tagdes. Este é um fato importante, ja que
ha uma boa condigdo de demanda mun-
dial para os trés tipos de carne.

A Argentina e o Uruguai recuperaram
bons niveis de exporta¢do de carne bo-
vina em 95. Pelo menos na avicultura, o
desempenho das exportagdes foi muito
abaixo do esperado, estabelecendo-se em
patamares menores do que os de 94.

No entanto, até o final do primeiro
semestre, 0 setor conseguiu sustentar-
se a partir de custos de produgdo tam-
bém mais baixos, particularmente em
fungdo dos baixos pregos do milho e fa-
relo de soja. Além disso, sempre houve
a expectativa da entressafra, onde os
pregos proximos a US$ 40,00 por arro-
ba registrados no boi na entressafra 94
foram utilizados como ponto de referén-
cia.

Os pregos altos registrados no pri-
meiro semestre também foram um fator

© PRODUGAO DE
As flutuagdes de pre-

cos foram ocasionadas
mais pela movimenta-

CARNES

- BRASIL -

1995 apresentou-se
ofertado e com precos
em quedas sucessivas.

¢do especulativa dos
agentes de mercado do

(em mil toneladas)

Os abates cresceram
15%, em média, no pe-

que necessariamente (Ano. Bovina Sulna Av[co'a) riodo.

em fungé’o de fluxos (1955 2136,0 990,0 1482,0 ) ih Comoademandajé
expressivos de deman- 1986 ( 1850,0 11484 16170 ) D[ao Se mostrava nos
do o0 do roragho dn  GEpGH (O e gy v de
. A gferta manteve- 1988 (24460 9380 19470 ) preqc;s foi imediato.
se elevada particular- (1989 26330 9530 20830 ) Demanda em queda e
mente a partir do més 1990 (27110 10500 23550 )  oferta em elevagdo for-
de maio. Até este pe- (1991 28840 11400 26280 ) caram os pregos de
riodo, o mercado do 1992 (31520 11800 28720 )  mercado a baixas cons-
boi ainda estava sob o (1993 3003,0 12050 31433 ) tantes, passando do ni-
efeito da estiagem no 1994 (30630 1260,0 3411,9 ) veldeRS$ 1,00 por qui-
segundo semestre de  (1995° 36850 1290,0 40500 ) 10 vivo, ao final de
1994 e do abate ante- 1995“( 3850,0 1320,0 4250,0 ) 1994, para R§ 0,70/

cipado de animais
abaixo do peso ideal.
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(*) Preliminar / (**) Estimativa

0,75 no fim do primei-
ro semestre de 95.

determinante para expectativas de me-
lhoria de pregos do boi no periodo de
entressafra. A conseqiiéncia direta foi
uma expansdo de 40% no volume de
gado confinado para o periodo. Como
ndo houve ajuste para baixo na produ-
¢d0 de carne de frango e suina, o resul-
tado foi uma oferta de carnes, na entres-
safra, muito acima do esperado e baten-
do todos os recordes historicos.

Mesmo assim, o mercado aguardou
niveis de R$ 28,00 por arroba nesta en-
tressafra para o boi gordo. No entanto,
diante da situagdo da oferta e a gradati-
va redugdo no poder de compra da po-
pulagdo, ndo houve o suporte técnico
para tal, mesmo porque as exportagdes
ndo conseguiram conter o excesso de
ofertas no mercado interno.

O mercado apresentou apenas dois
momentos de pregos mais elevados e



Este nivel de pregos para o boi
gordo inviabilizou também eleva-
¢oes de pregos nas demais carnes;
ou seja, o mercado de frango con-

tinuou ofertado e a pregos baixos,

=
} e METTRRT O T e o mercado de carne suina encon-
L1993 199 3 95 | trou um determinado patamar de
Jan 190 310 140 1263 1290 1500 | negocia¢do e permaneceu estavel
[Fev 270 310 150 1348 1322 1552 | até o final doano.
e A produgdo estimada de carne
[M?’_r: o208 6.0 200 19S0NNERINIERSN bovina para.1995 estdem 3,68 mi-
[Abr 41,0 370 270 1341 1378 1671 lhdes de toneladas. A carne sui-
]Mai 510410 200 1318 ATE e I na, em 1,29 milhdo de toneladas.
= E a carne de frango com novo re-

Dun _ 530 340 320 1314 1529 1679 | corde de 4,05 milhdes de tonela-
| aul 400 370 27,0 1324 1486 1670 daS-D : »

= esta forma, obteve-se uma
LA_Q 270 340 260 1318 1500 16%8 | ferta total de carnes da ordem de
‘Sal 290 210 210 1310 1666 1649 | 9 (02 milhdes de toneladas nesse
[out 25,0 150 20,0 1311 1733 1650 ano, contra 7,73 milhdes de tone-
e ladas em 1994. As exportagdes
ﬁ'otal 331,0 327,0 231,0 1320,0 1468,0 16339 y devem fechar 0 ano com queda ge-

forte reten¢do para venda. O primeiro,
no final de julho e inicio de agosto,
quando o mercado chegou a atingir os
R$ 27,00 por arroba na praga paulista,
sendo oficializado como o pico da en-
tressafra.

O segundo, no hiato entre o final da
oferta de gado confinado e o inicio da
safra 96; ou seja, no final de outubro e
inicio de novembro. O gado confinado,
nesse ano, atendeu toda a entressafra na
faixa de R$ 24,00 a arroba, em média,
sendo que a média de pregos do boi gor-
do na regido Centro-Sul, nesse segundo
semestre, ficou em US§$ 23,31 por arro-
ba; ou seja, abaixo da média da safra.

neralizada; ou seja, 30% na carne
bovina, 29% na carne suina e 21% na
carne de frango. Conseqiientemente, a
disponibilidade interna de carne em
1995 apresentou crescimento espanto-
so. Ficaram disponiveis no mercado in-
terno 8,5 milhdes de toneladas; ou seja,
54 quilos por habitante/ano.

Crescimento menor

P em 1996

ara 1996, a expectativa do merca-
do pecuario é de uma comercia-

lizagdo bastante diferente da registrada
em 1995. Inicialmente, esperam-se ni-
veis de produgdo estaveis ou em leve
crescimento. Isto em fun¢do dos niveis
de pregos registrados em 1995, que néo
devem favorecer ou incentivar os pro-
dutores a expandir a produgao para o pe-
riodo.

Contudo, pelo menos no caso do fran-
go, somente com a atual capacidade ins-
talada ja seria possivel expandir a pro-
dugdo em pelo menos 5% para este ano.
Por outro lado, também ndo se pode di-
zer que havera queda de oferta em 1996,
decorrente da péssima comercializagdo
registrada no ano passado. Haverd, sim,
manutengdo da infra-estrutura instalada,
onde a redugdo ou ndo na produgio de-
pendera necessariamente do nivel de pre-
¢os registrados no primeiro semestre do
ano entrante.

A expectativa maior fica por conta das
exportagdes. Com o cdmbio mais proxi-
mo a paridade de 1 para 1, com a deman-
da mundial ainda firme e com a Europa
liberando as exportagdes de carne bovi-
na da regido Sul do Pais, é possivel que
tenhamos um ritmo melhorado de ven-
das externas,

Pregos baixos no primeiro semestre
tendem a viabilizar este ritmo mais ele-
vado de exportagoes. Espera-se uma re-
cuperagdo geral das exportagdes de car-
nes este ano, mesmo porque nio hé qual-
quer indicativo de crescimento da deman-
da interna ao ponto de comprometer por
mais um ano o nivel das exportagoes bra-
sileiras. Se o ritmo for retomado, abrem-
se novas perspectivas.

forma D

CRA. Plantou, crescezs.

.‘ om 21 anos de atuagdo no mercado de se-
mentes a CRA vem investindo e acreditan-

do na produtividade agricola brasileira.

Por isto

a CRA é o grande nome em produgédo, importa-
cao, beneficiamento e comercializagdo de se-
mentes fiscalizadas de forrageiras, cereais e hor-

talicas importadas.

Plante com as melhores sementes o ano inteiro.

E mais futuro.

CENTRAL RIOGRANDENSE DE AGROINSUMOS
m’ﬂ'cra Ml BUU 4]59 Est. da Arrozeira, 90 F:(061) 481 3377 Fax:(051) 481
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CAFE

Precos com forte queda no exterior

EVOLUGAO DOS PRECOS

DO CAFE

cimento em setembro, atingiram a
cotagdo de 235,35 centavos de do-
lar por libra-peso, com méxima de
274 centavos no dia 13 desse mes-
mo més. Dezessete meses depois,

FRECOS . mais precisamente no dia 21 de
PRAGA Em Em . dezembro de 95, esse mesmo ven-
6/janeiro  Sfjaneiro %alb  cimento atingiu a minima do ano,
vk o B2 PO sendo negociado a 94,30 centavos
Londres (USS/t) de dolar por llbra-peso.’N.a com-
Posigdo margo 2.757,00 1.72400 -37,5 paragad ent!e O plego g
LR minimo verificado nesse periodo,
(EartE/libra-pasc) o café registrou perda de 1.797
Posigao margo 168,00 8625 4ps | Ppontos. :
S8 o ffiiog (57 Para o responsadvel pela 4rea
ikl il agricola da Vaz Guimaries Braga
R$/saca de 60kg : .
Tipo 6 Finos 15000 12300 -182  Cometora/SP, Ricardo Brasil, a efi-
es ' ' ciente administragdo dos estoques
(cents/libra-peso) g par{e dos Haises c.o ns_un.udores
Posig&o margo 181,70 12450 -315 se revelou um dos principais pon-

o mercado de café em grdo néo re-
agiu aos fundamentos altistas e
registrou fortes perdas ao longo do ano
que recém acabou. Entre 9 e 10 de ju-
nho de 94, as principais regides produ-
toras do Brasil foram atingidas, pela
segunda vez num periodo curto, por uma
geada. Desde entdo, os pregos vém re-
gistrando freqiientes baixas. Um dia
apos a intempérie, os contratos negoci-
ados na Bolsa de Nova lorque, com ven-

tos para mudanga da performance
do mercado, cujos fatores funda-
mentais foram altistas, em 95. “Eles
aprenderam a trabalhar da méo para a
boca, o que ndo faziam antes”, destaca o
corretor paulista. Ele explica que o fato
dos compradores disporem de um bom
volume de café estocado permitiu-lhes
agir com mais flexibilidade. Brasil acre-
dita que os primeiros meses de 96 serdo
importantes para a ponta compradora
avaliar se esse café armazenado continua
sendo bem-administrado.

ALGODAO

Produtores encontraram dificuldades

N oventa e cinco ndo pode ser con-
siderado um bom ano para a co-
tonicultura nacional. Pelo contrario. A re-
cuperagdo nos patamares de produgdo e
area plantada foi estagnada, gragas a des-
capitalizagdo do produtor nacional. A boa
safra colhida no inicio do ano foi mal-
comercializada e a concorréncia do pro-
duto externo obrigou os agricultores a se
desfazerem do produto por pregos bem

42 - FEVEREIRO 1996

abaixo do que o mercado internacional
ditava. Em meados de junho, a cotagdo
do algoddo chegou a niveis recordes na
Bolsa de Mercadorias de Nova lorque,
superando, pela primeira vez na historia,
o patamar de US$ 1 a libra-peso.

A elevagdo dos pregos externos nio
foi empecilho para as importagdes da in-
dustria nacional. Alids, o setor téxtil tam-
bém sofreu com a concorréncia externa.

As vendas cairam e as industrias se vi-
ram obrigadas a adquirir somente o es-
sencial e privilegiando os prazos de pa-
gamentos mais longos oferecidos pelo
exterior para a compra da matéria-prima.
Como resultado destes fatores, a pro-
dugdo brasileira de algodao fechou 95 em
declinio, ameagada sobretudo pela forte
redugdo de area no Parana, maior produ-
tor nacional. De 282.760ha semeados em
94/95, o algoddo caiu para 197.000h —
redugdo de 30,3% —, acumulando a me-
nor area dos tultimos 20 anos nas previ-
sdes de técnicos do Departamento de
Economia Rural do Parana (Deral).
Enfatizam que a perda de espago da
cultura implicou na redugdo de 170 mil
empregos rurais e numa série de danos
ao setor de beneficiamento, provocando
ociosidade e desativagio de usinas be-
neficiadoras. Pelos calculos do Deral, a
manter o bom desenvolvimento, a safra
de 95/96 do Parané alcangara 375 mi! to-
neladas. No ano passado, foram colhidas
529 mil toneladas de algoddo em caro-

GO.

Precos médios
si40 0S menores em
26 anos

M esmo com a reagao registraga 3(53
final da entressafra, o ano ae

ndo foi bom para o orizicultor nacional,
pelo menos no que diz respeito aos pre-
gos. O prego médio do arroz em casca
fechou 95 a R$ 0,18 o quilo, segundo
dados da Fundagio Getulio Vargas. Este
é o menor nivel dos ultimos 26 anos.
Desde 90, o prego do casca ja registrou
retragdo superior a 30%. Em 1974, a
média de pregos ficou em R$ 0,68 o qui-
lo.

A queda nos pregos é conseqiiéncia
da evolugdo da produgdo, que cresceu
bastante no periodo, inclusive com a
abertura de novas fronteiras agricolas.

Para 96, a expectativa é de pregos
mais altos, principalmente no primeiro
semestre. As cotagdes internacionais de-
verdo permanecer subindo, como ocor-



reu no final de 95/inicio

de 96. Além disso, a sa-
fra que serd colhidaapar- |
tir de fevereiro tende a ser
menor, tanto em produ-
¢do como em produtivi-
dade, e podera zerar os
estoques reguladores do
governo.

Outro fator significa-
tivo e que ainda ndo pode
ser medido com exatiddo
diz respeito a redugdo na
area gaucha com a estia-
gem.

O mercado arrozeiro
fechou 95 na expectativa
das dimensdes na quebra
da safra gaucha, uma vez
que esses dados sdo fun-
damentais para a posigao
das importagoes.

“Uma avaliagdo mais

concreta so6 podera ser
feita depois que os niime-
ros da quebra forem tabu-
lados, ocasido em que
saberemos o que foi plan-

SUINOS

-

s pregos praticados no mercado de

suinos em 1995 ndo podem ser
considerados ruins. A média registrada
encontrou-se acima da praticada em anos
considerados de retragdo no consumo,
particularmente nos periodos pos-planos.
Ocorreram certos momentos de depreci-

EVOLUGAO DO PREGO DO SUINO
(em US$/kg vivo)

140 —

1,20 =

1,00 =

0,80 =+

0,60 =

0,40

dez/92

tado e replantado”, co-
menta o analista de mer-
cado Romeu Fiod.
Adianta, no entanto,
que a tendéncia € de

a¢do demasiada nos pregos, mas nada que
comprometesse o nivel de rentabilidade.
Nio houve a crise esperada para o pri-
meiro semestre, a exemplo do ocorrido
na avicultura.

O mercado de suinos registrou pre-
cos estaveis no final de ano. Porém, ndo
existem as condigdes
propicias para uma
melhoria do mercado
no inicio de 96. Mui-
tos suinocultores
aguardavam niveis
de precos de R$ 0,80/
0,90 o quilo vivo
para o final de 95,
mas ainda sob o en-
foque dos efeitos do
Plano Real sobre o
CONSuMo No ano pas-

90

sado. Houve um ex-
celente crescimento
no alojamento para o

- ARROZ IRRIGADO -
PRECOS MEDIOS PAGOS

AO PRODUTOR

(R$/50kg corrigidos para dez/95)

dez/93 dez/94 dez/95

pregos firmes para o cereal, hoje de ofer-
ta escassa para produto de qualidade, com
o mercado seguindo as ordens de rema-
nescentes da safra gatcha e atrelado a
presenga da Conab no abastecimento.

95 foi hom ano para o setor

ultimo semestre do ano que passou, o que
também foi fator equilibrador de merca-
do diante da estabilidade do consumo e
da oferta global de carnes.

A suinocultura foi favorecida em 95
pela boa oferta de milho e farelo de soja
a pregos considerados baixos. Além dis-
so, o primeiro semestre foi ainda de re-
composigdo de estoques € 0 Consumo ain-
da se fazia presente em um patamar sau-
davel. O fraco inverno, porém, foi extre-
mamente negativo para o mercado, 1m-
pedindo que houvesse um tradicional
aquecimento das vendas nesse periodo.

Pelo nivel de crescimento dos abates
de suinos em 1995, pode-se dizer que o
mercado foi extremamente favoravel
para o setor. O crescimento nos abates
de suinos no periodo de janeiro a outu-
bro, em Santa Catarina, ficou em 13%,
atingindo o recorde de 5,3 milhdes de ca-
begas. No Rio Grande do Sul, este cres-
cimento foi maior, com 15% de expan-

A GRANJA - 43




GRIBUSINESS

sdo, atingindo 2,4
milhdes de cabegas.
No Parani, basica-
mente em fung¢do da
recomposigdo dos re-

EVOLUGCAO DOS ABATES DE SUINOS

- PRISC/RS - 1993/1995 -

(em mil cabegas)

Santa Catarina Rio Grande do Sul Parana
banhos, devido ao ' Periodo
caso dafebre aftosa, 1993 1994 1995 1993 1994 1995 1993 1994 1995
0s abates cresceram Jan 4399 4413 481,9| 1928 1959 2243 127,5 1468 147.2
16,6%, atingindo 1,7 S R o | e e i e
milhio de c’abeg:as. Abr 4207 4274 5160 | 1949 1880 2030 | 1287 1326 1719
Com_ tal nivel de ‘G 4364 4941 5304 | 1949 2178 2525 | 1303 1526 1747
crescimento nos aba- 448,0 4811 520,1| 1959 2160 2351 | 1302 1349 1693
tes e com a estabili- | ju 4526 4743 540,5| 2203 2110 2486 | 141,7 1387 1680
dade nos pregos, pro- Ago 4464 5222 5825| 2124 2350 2745 | 1308 1645 1892
ximos aos custos de  Set 4457 4745 5393 | 2161 2111 2329 | 1439° 1570 174,2
produgdo, pode-se  Out 4482 4822 5587 | 2148 2087 2587 | 1625 1540 1850
dizer que a suinocul-  Nov 4363 504,7 -| 1981 1924 - | 1484 1536 3
futs enoGutso e 3:;' 4287 5112 -| 2156 2397 -| 1602 1558 2
sah_n’ar_ ponto de (Jan/Out) |4422,8 4690,9 52961 | 2036.4 21011 2419,6 | 13534 1451,51691,6
gquﬂlbrlo no mMerca- (janpez) (52878 5706,8 - | 24481 25332 - | 1662,0 1760,9 :
0.

FEIJAO

Tendéncia de alta no mercado

p6s um ano de pregos fracos,

contribuindo para a manutengio
dos baixos indices inflacionarios, o com-
portamento do mercado de feijdo em de-
zembro supreendeu até os mais otimis-
tas. No atacado paulista, a cotagdo do
grio chegou a registrar alta de 90%. As
oscilagGes positivas e negativas, que che-
garam a até 30% em um dia, confirma-
ram o movimento especulativo do mer-
cado, baseado na retengdo de grdos ja
disponiveis na praga paulista. O cario-
quinha extra, que ficou cotado entre R$
29,00 e R$ 35,00 durante praticamente
todo o ano de 95, chegou a ser negocia-
do por R$ 60,00 em meados de dezem-
bro.

A explicagdo para alta das cotagdes,
salvo boas doses de especulagdo que in-
flacionaram o mercado, € o atraso do
abastecimento da praga paulista pelo fei-
jao da safra das aguas do Parand e Santa
Chatarina. A seca, que atingiu o Sul do
Pais, prejudicou o plantio da primeira
safra, que deveria comegar em agosto,
atrasando a colheita. Além do atraso, a
redugio de 9,5% na area plantada na sa-
fra das 4guas do Parana e queda de cerca
de 12% na produtividade local, segundo
dados do Departamento de Economia
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Rural do Parand, também contribuem
para a diminuig@o da oferta no mercado
paulista.

Para os produtores, que passaram 95

PRECO
DO FEIJAO
- Média Mensal -

contabilizando prejuizos, este inicio de
ano ja da sinais de lucro. Segundo o agro-
nomo da Companhia Nacional de Abas-
tecimento (Conab), Bano Kossei, no ano
passado, o produtor recebeu, em média,
R$ 22,00 por saca de 60 quilos de feijdo,
enquanto o prego minimo era de R$
24,50. Nos estados do Parana e Santa
Catarina, este valor chegou a R$ 18,00.
No entanto, com a alta dos pregos no ata-
cado paulista, o valor recebido pelos pro-
dutores subiu entre 70 e 90%.

Mesmo com a habitual retrag@o da de-
manda no més de janeiro, provocada pe-
las férias escolares, os pregos do feijdo
devem se manter altos em 96. A mudan-
¢a de habito alimentar do brasileiro, di-
minuindo o consumo dos produtos basi-
cos em cerca de 30%, também ndo deve
dar suporte a estabilidade das cotagdes,
vista durante praticamente todo o ano
passado. O grdo iniciou 96 cotado a R$
55,00, apesar da fraca demanda na pri-
meira semana do ano.

Na avaliagcdo do analista da Conab,
Bano Kosseli, se a oferta se mantiver bai-
Xa e as cotagoes altas, a plantagdo deve
aumentar na regido Centro-Oeste, espe-
cialmente Minas Gerais e Goidas. “A co-
lheita do feijao se auto-regula em fun-
¢do do prego”, afirma Kossei.

MILHO

95 encerra como
um ano ruim para o
mercado

m ano ruim, sendo péssimo. As-

sim 1995 caracterizou-se para 0O
mercado brasileiro de milho. O periodo
foi marcado por pregos baixos e desca-
pitalizagdo dos produtores. O ano de 95
ndo proporcionou maior especulagdo
com a safra por parte do produtor. Uma
grande prova dos problemas enfrentados
foi a elevada ingeréncia do governo no
mercado através dos leildes efetuados a
partir de setembro.

Para 96 sdo esperados pregos médios
um pouco mais elevados, sendo um ano
complicado em termos de ofertas. O
abastecimento sera dificultado por diver-
sos fatores, que incluem a quebra de sa-



fra do Rio Grande do Sul (com perda esti-
mada em 50% devido aos problemas com
a estiagem) e pregos de importagdo muito
altos para o Brasil. Esta quebra de safra
deve ser um fundamental elemento sus-
tentador dos pregos no mercado a partir
de margo. Os analistas do setor afirmam
que estoques do governo sdo a grande in-
cognita para o mercado neste novo ano.
Em janeiro, o governo continuou
abastecendo o mercado com milho dos
estoques reguladores. Foram leilges se-
manais, com boa oferta e demanda sa-
tisfatoria. Com a confirmagdo da que-
bra na safra gatcha, apesar da prorro-

T
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gagdo do Proagro
anunciada pelo
Governo Federal,
foi acertada a li-
beragdo dos esto-
ques de milho
para 0s pequenos
produtores do
Rio Grande do
Sul. A medida
serviria  para
amenizar 0S pro-
blemas de abas-
tecimento dessas

EVOLUGAO DA PRODUGAO DE MILHO - RS - 1986/96
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Clima preocupa na América do Sul

SOJA - PRODUGAO MUNDIAL

95/96

(em milhoes de toneladas)

volatilidade e especulagdo as
bolsas. Na segunda semana
de janeiro, o mercado de
Chicago retraiu-se, apos no-
ticias de boas chuvas na Ar-

galses %  94/95 Partic. | 94/95 [93/84  gentina e previsdo de preci-
alb (@)  porpais - (d) pitagdes no }é.io Grande Elo

| . Sul. Apesar das noticias de

i:;:mina 143 ?Z':; :g': ?;':3 | fg’gi - melhora no clima gaucho te-
' ; P rem tomado conta das bolsas

rasd ] 187 [ 2550 [ 2470 ijtemacionais, os agriculto-
Unido Européia -5 0,98 0,8 1,03 069 res ainda ndo conseguiram
el sl O 0,56 | 065  engrenar o trabalho nos cam-
China 6 1500 = 120 | 1600 | 1531 pos. Até 10 de janeiro, a
India 21 4,00 32 330 | 400 Emater indicava plantio de
Indonésia . 6 1,70 1,4 160 | 165  75% nasregides produtoras.
Leste Europsu 25 0,25 0,2 0,20 | 026 | A estiagem no Sul ma;r-
Paraguai -1 1,95 16 220 | 180 ! cou o final 'de um ano nao
Outros 43 | 2191 (h2a0 WGISAN EEEE  muito favordvel ao produtor
Total 9 12484 ¥ de soja. Para 96, os produto-

136,67

1746

s oscilagdes do mercado mundial
da soja seguiram, nas primeiras
semanas do ano, o compasso ditado pelo
clima sul-americano. Qualquer noticia re-
lacionada as chuvas e temperaturas na Ar-
gentina e no Brasil determina bruscas al-
teragdes no quadro de pregos em Chica-
go. A continuidade das condigdes pouco
favoraveis ao replantio no Rio Grande do
Sul puxou as cotagées da Bolsa de Chica-
go aos maiores niveis de pregos dos ulti-
mos Seis anos e meio.
Se o mercado internacional subiu, por
estar centrado nas variagdes climaticas —
o chamado mercado de clima —, isto traz

res podem contar com uma
certeza, pelo menos no pri-

meiro semestre: os pregos devem subir
acentuadamente.

TRIGO

Bons precos
também em 96

ontrariando todas as expectativas
iniciais, 95 foi um bom ano para

89 80 91 92 93 94 95 96

quem apostou algumas fichas no plantio
do trigo. Apesar do desestimulo ao culti-
vo por parte do Governo Federal — o que
vem acarretando redugdo ano apos ano nas
safras nacionais —, o triticultor foi pre-
miado com um ano que apresentou um
quadro de oferta e demanda mundial bas-
tante ajustado. As industrias nacionais —
que importam praticamente 6 milhdes de
toneladas do cereal — tiveram que dispu-
tar o trigo num mercado bastante concor-
rido e com pregos acentuadamente mais
altos.

As 1,5 milhdo de toneladas de trigo
nacional colhidas em 95 também foram
beneficiadas pela elevagdo nas cotagdes
internacionais e o produtor brasileiro pode
contar com boa capitalizagdo. Algo ini-
maginavel no comego do ano, houve gen-
te que se arrependeu de ndo ter plantado
mais trigo. Os analistas ddo como certo
um aumento na area plantada em 96, in-
terrompendo o ciclo de 5 safras com que-
das sucessivas na produgao.

No final do ano, os pregos recebidos
pelos produtores de trigo do Parana esta-
vam em R$ 10,79 (saca 60kg), num ligei-
ro decréscimo se comparados aos R$
11,08 do final de novembro. O trigo das
regides sul e sudoeste do estado, de me-
lhor qualidade, foi absorvido na sua qua-
se totalidade, enquanto as ofertas estdo
restritas ao produto do oeste e norte para-
naenses. Pelos calculos do Departamento
de Economia Rural (Deral), a comerciali-
zagdo alcanca 80% e sO ndo € mais ex-
pressiva devido a auséncia de comprador.
“0O mercado estd mais voltado as impor-
tagdes, embora haja interesse do produtor
em vender o que ainda dispde”, comenta
Otmar Hubner, coordenador da area no
Deral. O técnico prevé um 96 de bons pre-
¢os para o trigo.

Fonte: Safras & Mercado
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LASH

Café de gualidade tem prémio

Illycaffe, torrefadora ita-

liana responsavel pelo
maior prémio de incentivo a
cafeicultura brasileira, anun-
ciou o nome dos 10 produto-
res finalistas do “5° Prémio
Brasil de Qualidade do Café
para ‘Expresso™’. Como tra-
dicionalmente acontece, a
maior parte dos finalistas é de
Minas Gerais.

Para Ernesto Illy, presi-
dente da empresa, um dos fa-
tos que mais chamaram aten-
¢do nesta quinta edi¢do do
prémio foi o numero recorde
de 401 amostras de café en-
viadas aos organizadores. *'O
produtor brasileiro estd mais
ciente da importancia da me-

lhoria da qualidade e produ-
tividade de suas lavouras
para a conquista de uma po-
sigdo cada vez mais solida no
mercado mundial .

Os 10 finalistas sdo: Ra-
fael Higyno Caleiro Palma,
de Franca/SP; Flavio Mos-
cardini, de Franca,; Demétrio
Cavalaro, de Araguari’MG,
Jodo Natale Cavalaro, de
Araguari; Miguel Auna Ri-
bas, de Araguari; Romeu
Mundim Pena, de Monte Car-
melo/MG; Anténio Aparecido
de Aguiar, de Araguari; Fran-
cisco Assis Pimenta, de Ara-
guari; Motome Mamose, de
Monte Carmelo, e Taithei Ko-
rogi, de Monte Carmelo.

Indistria e
fumicultor se
acertam

eunido realizada em

Santa Cruz do Sul/RS,
entre o Sindifumo e entidades
ligadas aos produtores, defi-
nivu um reajuste de 26,58%
para o prego do fumo a ser
pago ao agricultor na safra
96, em relagdo aos pregos
pagos na ultima safra. Este
aumento representa 12,4%
acima da variagdo nos custos
de produgdo apurados pelas
industrias e um aumento de
11% acima da varia¢do do
IGPM do periodo. Assim, o
prego do fumo das variedades
Virginia e Amarelinho, tipo
BO 1, passa a ser de R$ 2,47
por quilo (R$ 37,05 por arro-
ba). O fumo tipo TO 2, consi-
derado prego médio, serd de
R$ 2,00 por quilo (R$ 30,00 a
arroba). As variedades de
Jumo Burley e Galpdo tam-
bém foram reajustadas nos
mesmos indices. As empresas
se comprometeram a absor-
ver o pagamento dos juros
sobre o crédito rural dos in-
Sumos para os produtores que
cuprirem o contrato de forne-
cimento firmado no inicio da
safra.

Top de Marketing do agribusiness

Asecciana! gaticha da As-
sociagdo de Dirigentes
de Vendas do Brasil (ADVB/
RS) anunciou a relagdo das
empresas vencedoras do pré-
mio “Top de Marketing em
Agribusiness 1995". As agra-
ciadas, entre 20 trabalhos ins-
critos, foram: Souza Cruz
S.A., com o case "Uma safra
a mais, muitos problemas a
menos” (um programa de in-
centivo a diversificagdo de
culturas, com o cultivo de mi-
lho e feijdo apos a colheita de
Jfumo), Emater-RS, com “Mi-
crobacias Hidrograficas (es-
timulo a adogdo de técnicas
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CORSErvVAcionistas na peque-
na propriedade); Kepler We-
ber S.A. Industrial, com “Po-
litica de permanente langa-
mento de novos produtos”
(como estratégia de garantir

novos mercados interno e ex-
ternos); e Frangosul S.A.
Agro Avicola Industrial, com
o case “Frangosul” (posici-
onamento da empresa pela

produtividade).

A carne sera
mais forte em
1996

C om o objetivo de aumen-
tar o consumo da carne
bovina no Pais, as principais
entidades ligadas a pecudria
de corte desencadeardo, em
1996, uma maci¢a campanha
de marketing. E o que anun-
cia José Olavo Borges Men-
des, presidente da Associagdo
Brasileira de Criadores de
Zebu (ABCZ). Segundo José
Olavo, a campanha terd duas
vertentes. Para o publico em
geral, serdo divulgados as
qualidades e o valor nutrien-
te da carne vermelha, cujo
consumo por habitante é, atu-
almente, de 30 quilos/ano. O
pecuarista, por sua vez, serd
estimulado a adotar tecnolo-
gias adequadas que garantam
o aumento da produtividade
e que atendam a demanda
advinda da campanha, ja que,
se o consumo aumentar ape-
nas em mais 3 quilos, passan-
do para 33 quilos/ano, a pro-
dugdo total da carne brasilei-
ra serd inteiramente consumi-
da, nada sobrando para ex-
portagdo, que totaliza 440 mil
toneladas/ano.



Ucrania busca intercambio

Bayer se

Ucrania quer vender ao

Brasil maquinario agri-
cola (tratores, colheitadeiras
e implementos) a pregos trés
a quatro vezes menores que os
praticados no mercado naci-
onal. A proposta foi entregue,
recentemente, ao ministro in-
terino da Agricultura, Ailton
Barcelos, pelo embaixador da
Ucrdnia, Alexander Niko-
nenko. Segundo o embaixa-
dor, este é o terceiro contato
que faz com o Ministério da
Agricultura para formalizar
um acordo de intercambio
entre os dois paises que in-
cluiria, além de venda de ma-
quinario, a troca de tecnolo-
gia e de experiéncia na drea
de pesquisa e cultivo do solo.
Com uma area de apenas 603
mil quilémetros quadrados, a

Ucrania produz hoje cerca de
50 milhées de toneladas de
graos/ano e detém um exce-
lente parque industrial de
maquinas e implementos
agricolas que, segundo o em-
baixador, pode fornecer ao
Brasil a quantidade que o
pais necessitar desses equi-
pamentos. A Ucrdnia preten-
de ampliar sua produgdo de
soja, e um intercambio de ex-
periéncias nesse setor inte-
ressa aos ucranianos, expli-
ca Nikonenko, bem coma a
importagdo do produto bra-
sileiro, principalmente em
forma de farelo a ser utiliza-
do na alimentagdo animal. O
pais detém hoje um rebanho
(bovino e ovino) de aproxi-
madamente 20 milhées de ca-
begas.

Parmalat ndao para de crescer

Parmalat Brasil, subsidi-

aria brasileira do grupo
italiano Parmalat SpA, adqui-
riu 100% das agoes Mogalin
S.A., pertencente ao grupo
Corimon, da Venezuela. A
Mogalin detém o controle da
Frutera Industrial C.A., co-
nhecida naquele pais como
Frica. As em-
presas ndao di-
vulgaram o va-
lor da transa-
¢do. A Frica é
lider do merca-
do de sucos
concentrados,
polpas de fru-
tas, iogurtes e
bebidas acho-

colatadas na Venezuela. Em
95, a Parmalat ja havia com-
prado outra grande industria
venezuelana, a Indulac, lider
do mercado de laticinios. "As
duas empresas tém produtos
complementares e sdo lideres
nos segmentos onde atuam”,
diz Carlos Monteiro, diretor-

financeiro da
holding Par-
malat Brasil.
“Existe siner-
gia entre as
operagoes, 0
que é funda-
mental para se
obter ganho de
escala”, disse
Monteiro.

expande cada
vez mais

Grupo Bayer adquiriu,

por meio de sua filial
britanica, a empresa de bio-
tecnologia Microbial Deve-
lopments Ltd. (MDL), com
sede em Malvern, Worcester,
Inglaterra. Com a aquisi¢do,
a Bayer continua a fortale-
cer sua pesquisa e tecnolo-
gia na drea de saude animal,
confirmando sua posi¢do en-
tre as trés maiores fabrican-
tes de produtos veterinarios
do mundo. A MDL desenvol-
veu um inovador produto de
fermentagdo — Aviguard —
para a redugdo da salmonel-
la na avicultura, jd disponi-
vel em alguns paises. Futu-
ramente, Aviguard serd ven-
dido pela Bayer em todo
mundo. O novo produto con-
tribui significativamente
para o controle da salmone-
lose e, com isso, para o au-
mento da prote¢do do consu-
midor final.

Feira so para

profissionais

Miller Freeman do Bra-

sil se prepara para rea-
lizar a Feedtech Latin Ame-
rica 96, no més de setembro,
em Sdo Paulo. Sera a maior
feira do segmento alimenta-
¢do e nutrigdo animal da
América Latina, envolvendo
técnicos, empresarios e todos
os profissionais que atuam
nesta area. Paralelo ao even-
to, ocorrem conferéncias téc-
nicas e palestras. Detalhe: so
poderdo visitar a feira os pro-
fissionais ligados ao segmen-
to. A organizadora da mostra,
Mdrcia Gomes, fornece ou-
tros detalhes pelo fone (011)
259-2393.
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cléncm E TECNOLOGIA

Milho para
pequenos
e médios

O Instituto Agro-
ndémico de Campinas
langou, recentemente,
uma variedade de mi-
lho especifica para
pequenos e médios
produtores. Denomi-
nada iac-taiiba, pos-
sui sementes de me-
nor custo, e as raizes
se desenvolvem bem
na presenga de aluminio (comum em so-
los acidos). A pesquisadora Marlene
Lima explica que o ciclo da variedade é
precoce (maturagdo por volta dos 130
dias), e o empalhamento completo pro-
tege os grios contra o ataque de insetos

Mandioca resistente

Dentro de poucos meses, os produto-
res de todo o Pais irdo conhecer os resul-
tados de um trabalho que visa criar uma
mandioca resistente ao superbrotamento,
doenga que reduz até 70% seus rendimen-
tos. Quem garante € o Centro Nacional de
Pesquisa de Mandioca e Fruticultura, or-
gdo da Embrapa sediado em Cruz das Al-
mas/BA. O superbrotamento, explicam os
técnicos, € causado por micoplasma e se
propaga, principalmente, pelo plantio de
mudas (manivas) contaminadas. Dentre os
métodos de controle da doenga, o mais
eficiente € o uso de variedades resisten-
tes. O trabalho do Centro consistiu na ava-
liagdo de quase mil hibridos na Regido
Nordeste, testados com a participacdo de
53 comunidades produtoras.

mazenado em espiga. Segundo ela, o
material € uma alternativa interessante
para os produtores que ndo tém recursos
para aplicagdo de tecnologias exigidas
pelas sementes hibridas.

Repasse de
tecnologia no DF

O Conselho Nacional de Desenvol-
vimento Cientifico e Tecnolédgico
(CNPq) e a Secretaria de Agricultura do
Distrito Federal assinaram convénio que
permitira a transferéncia, transformagao
e apropriagdo de conhecimentos tecno-
légicos aos pequenos produtores rurais
do DF. Segundo o coordenador de pro-
gramas institucionais do CNPq, Hugo
Paulo, o convénio visa agregar tecnolo-
gia e valor aos produtos gerados. Serdo
fornecidas 60 bolsas de fomento, no va-
lor estimado de R$ 833 mil. Elas serdo
destinadas a 16 técnicos especificos, 32
técnicos especiais e 12 para treinamento
e visitantes.

A carne vai durar mais

Ja é possivel aumentar em 30% o
tempo de duragdo da carne bovina nas
prateleiras dos frigorificos, sem que seu
sabor, textura e aparéncia sejam alte-
rados. Foi 0 que comprovou pesquisa
de doutorado realizada na Faculdade
de Engenharia de Alimentos da Uni-
camp, em conjunto com o Instituto de
Tecnologia (Ital), em Campinas/SP.
Desenvolvido pelo engenheiro de ali-
mentos Jodo Andrade da Silva, o estu-
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do constatou que a aplicacdo de uma
solu¢do composta por 2% de acido acé-
tico, 1% de acido latico, 0,25% de aci-
do citrico e 0,10% de acido corbico na
carcaga bovina, logo apos o abate, re-
duz em 90% a presenca de micrébios
na superficie da carne. Isto mantém
reduzido o total de bactérias, bolores e
leveduras durante 15 dias de armaze-
namento, a uma temperatura entre 7 e
107C.

Feijdo depois do meldo

A regido do Vale do Assu, no Rio
Grande do Norte, esta introduzindo um
novo tipo de cultura: a produgdo de fei-
jao irrigado, que sera plantado no perio-
do da entressafra do meldo. O cultivo,
que vem sendo aperfeigoado desde 1990
numa parceria entre Embrapa e Empresa
de Pesquisa Agropecudria do Estado
(Emparn), vai gerar renda ao produtor no
periodo em que as terras ficam descober-
tas. O Rio Grande do Norte consome,
anualmente, 36 mil toneladas de feijao,
mas so produz 8% deste total, importan-
do o restante de Minas Gerais, Bahia e
Pernambuco.

Alimentos
em plena
floresta

Preocupados com o alto custo de pro-
ducdo para os pequenos agricultores na
regido do cerrado, os técnicos do Centro
Nacional de Pesquisa Agropecuaria dos
Cerrados, de Planaltina/DF, comegaram
a desenvolver o sistema agroflorestal. A
idéia € trazer a floresta para a agricultu-
ra, ou seja: plantar culturas diferentes
juntas, com espagamentos maiores entre
elas. Segundo o engenheiro florestal Da-
niel Guimardes, o trabalho tem o objeti-
vo de fazer com que uma cultura proteja
a outra, mantendo a umidade, protegen-
do contra pragas e doengas etc. Exem-
plificando, ele propde, por exemplo,
plantar mogno, seringueira e paru (arvo-
res altas) com café, pupunha e gariroba
(culturas com porte menor).



OVIDADES NO MERCADO

Maior capacidade [~
de trac¢do. alta produ-
tividade, grande con-
forto e eletronica em-
barcada sdo algumas |
das caracteristicas do
mais recente langa-
mento da Caterpillar
para o mercado flores- |§
tal: o Skidder 525, §
com poténcia de ’
1 75hp. Possui um S
novo sistema de con- e
irole de pressdo na
varra que evita a per- =45
da de czoras duran{)e 0 Mol
transporte, além de economizar combus-
tivel. uma vez que a bomba hidraulica sé
sera acionada quando necesséario. Duas
opgoes de cabine: aberta ou fechada, com
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ar-condicionado. Caterpillar Brasil SA,
Rodovia Luiz de Queiroz, km 157, s/
n°, CEP 13420-900, Piracicaba/SP, fone
(0194) 29-2245, fax 29-2430.
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Bl Um pivo que nao para quieto
Para os agricultores que ______

se utilizam da irrigacio, '
chegou a maior novidade
nesta area. Trata-se do Sis-
tema Pivot Central Reboc3-
vel. Ele pode ser transpor-
tado de um local para oy-
tro, permitindo irrigar dre-
as de 2 a 121.5 hectares,
racionalizando o uso dg
equipamento e reduzindo o
custo por hectare. A my.
danga de uma drea parg ‘
outra leva menos de uma hora. Asbrasil
S.A.. RuaJodo Daprat, 431, CEP 09740-

030, Sdo Bernardo do Campo/SP, fone
(011) 457-4399, fax 457-4199.

B E garra pura com tragio 4X4

A pick-up JPX 4X4 Tyurbg Diesel tem
capacidade de carga util de 1.050kg, po-
dendo rebocar trailers de aa 1.500kg. Fa-
bricada nos modelos CD e Standard, pode

ser adquirida com ou sem cagamba. Carac-
teristicas: motor Peuge-

ot Citroen (4.300rpm),
direcdo hidraulica,
cambio de cinco velo-
cidades. velocidade fi-
nal de 135km/h, caixa
de transferéncia Auver-
land (permite que o sis-
tema de tragdo possa ser
acionado com o carrg

em movimento). Veiculo ideal para terre-
nos acidentados e estradas néo-asfaltadas.
JPX, Rodovia Fernio Dias, km 792, CEP
37550-000, Pouso Alegre/MG, fone (035)
422-5151.

CUIDADO ATENGAD
PRODUTO TOXICOD

B Classic com
embalagem mais
segura

O herbicida Classic, que controla er-
vas de folhas largas na cultura da soja, ja
esta sendo comercializado em embalagem
hidrossolivel (dissolve-se na 4gua). A
nova apresentagdo proporciona grande
praticidade, pois reduz a quantidade de
embalagens a ser descartada e permite fa-
cil manuseio e seguranga no preparo da
calda. O produto € acondicionado em sa-
cos aluminizados, com ziper plastico, con-
tendo trés saquinhos de 100 gramas cada,
que podem ser adicionados ao tanque. Du
Pont do Brasil S/A. Alameda Itapecu-
ru, 506, CEP 06454-080, Barueri/SP,
fone (011) 421-8525, fax 421-8128.

¥
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ccidias

Para tratar da coccidiose em aves, a Pfi-
zer langa o Aviax, produto que atua sobre
todas as coccidias economicamente impor-
tantes da criacdo. Ele interfere rapida e efi-
cientemente no equilibrio osmético dos
parasitas, impedindo a multiplicagao des-
tes agentes. Pode ser adicionado a ragdo,
na base de 500 gramas por tonelada, exce-
to para as poedeiras. Laboratérios Pfizer
Ltda, Av. Tancredo de Almeida Neves,
1.111, CEP 07190-916, Guarulhos/SP,
fone (011) 964-7444, fax 964-7400.
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ONTO DE VISTA

A ameaca ao meio ambiente

fato do Brasii ndo

ter ainda estabele-

cido regras sobre
produtos biologicos utiliza-
dos no meio ambiente, quer
sejam de finalidade de con-
trole biologico na agricultu-
ra, tratamento de agua, eflu-
entes e esgoto ou na saude
publica em geral, tem permi-
tido que muitos produtos se-
jam utilizados na clandesti- |
nidade. Isto leva a possibili- |
dade do Pais servir de cam- |
po de testes para que uma se- |
rie de produtos seja liberada ;
]

|

:

no ambiente sem uma devi-
da avaliagdo, assim como de-
sestimula o desenvolvimen-
to e implantagdo de muitos -
programas de controle biologico.

Apesar dos agentes microbianos de
controle de pragas serem considerados
menos agressivos ao ambiente do que os
pesticidas quimicos, os possiveis impac-
tos dessa alternativa no ambiente e saude
devem ser estudados. No caso dos micro-
organismos, a grande preocupagio se ba-
seia no fato desses poderem se multipli-
car/sobreviver e serem disseminados para
outros ambientes com potencial de infec-
tar organismos nao-visados.

As normas para registro existentes no
Brasil foram elaboradas para a avaliagdo
de pesticidas quimicos. Regulamentagdes
e protocolos especificos para biopestici-
das justificam-se, pois estes atuam de for-
ma diferente dos produtos quimicos, que
sdo particulas passivas € agem principal-
mente por toxicidade. Os biopesticidas
contém organismos vivos com capacida-
de de sobreviver, replicar no ambiente e
infectar ou causar doengas.

Os esforcos para se coOnseguir uma re-
gulamentagao especifica para agentes de
controle biolégico no Brasil foram inten-
sificados a partir de 1986, quando varios
grupos de pesquisadores se reuniram e
elaboraram sugestdes para tal fim, que ndo
resultaram em agoes definitivas por parte
dos Orgdos governamentais.

Em virios paises, o processo de regis-
tro e avaliagdo de produtos biologicos para
controle de pragas agricolas e outros fins

50 - FEVEREIRO 1996

T R T - © - L L L | | | o I L R T P o © - PR ey - "

Elizabeth De Nardo ¢ pesquisadora da Embrapa/CNPMA,
sediada em Jaguaritina/SP

entidades de pesquisa no
Pais, tendo sido discutida
em vdarias reunides, aberta
ao publico em geral. Além
disso, a Minuta de Portaria
foi remetida para mais de
150 pesquisadores, profissi-
onais de industrias e labo-
ratorios de todo o Brasil, que
enviaram seus pareceres por
escrito. A versdo final desta
Minuta encontra-se atual-
mente em discussio nos or-
gdos federais registrantes.
O momento ¢é bastante
oportuno para a aprovagao
desta Portaria especifica
para biopesticidas, uma vez
que, com o inicio das ativi-

ambientais esta estabelecido em regula-
mentagdes e protocolos especificos. Este
€ o caso, por exemplo, dos Estados Uni-
dos, que por mais de duas décadas vem
registrando biopesticidas. Atualmente, o
orgdo responsavel pelo registro naquele
pais € a Agéncia de Prote¢do Ambiental
(EPA). O Brasil, entdo, deve aproveitar a
experiéncia desse e de outros paises para
elaborar e aprovar regulamentagdes e pro-
tocolos de avaliagdo mais realistas e fle-
xiveis.

Dentro deste contexto se insere o en-
volvimento do Centro Nacional de Pes-
quisa de Monitoramento e Avaliagdo de
Impacto Ambiental — CNPMA, da Em-
brapa, em Jaguaritina/SP. Este Centro, es-
tando desenvolvendo um projeto intitula-
do “Analise de Risco e Avaliagdo do Im-
pacto Ambiental Decorrente do Uso de
Agentes de Controle Biologico”, foi con-
vidado pelo Instituto Brasileiro do Meio
Ambiente—Ibama para auxiliar na elabo-
ragdo de uma Minuta de Portaria para
Registro de Agentes Microbianos de Con-
trole de Pragas e dos correspondentes Pro-
tocolos de Testes de Avaliagdo destes pro-
dutos para fins de registro. Tal demanda
veio de encontro a missdo do CNPMA,
que prevé participagdo no ambito da poli-
tica, incentivando assim a concretizagdo
desta proposta.

A elaboragdo da Minuta de Portaria foi
realizada com a cooperagdo de muitas

dades do Mercosul, se bus-
ca uma padronizagdo para os paises en-
volvidos.

Até o momento, o Brasil e a Argenti-
na sdo 0s Unicos paises que apresentaram
propostas de regulamentagdo, que estdo
sendo estudadas com o objetivo de com-
patibilizagdo. As legislagdes e os proto-
colos adotados pelos paises do Cone Sul
deverdo estar em consonancia com os in-
ternacionalmente utilizados, levando em
consideragdo as caracteristicas dos ecos-
sistemas da regiao.

Os orgaos registrantes consideram que
um dos maiores entraves para a implanta-
¢do desta regulamentagdo no Brasil € a
falta de capacitagdo técnica para a reali-
zagido dos testes de avaliagdo dos produ-
tos. Nesse sentido, a Embrapa/CNPMA,
em colaboragdo com os Ministérios da
Agricultura, da Saude e do Ibama, preten-
de oferecer um treinamento pratico/teori-
co sobre os testes toxipatologicos em
mamiferos e ecotoxicoldgicos em organis-
mos ndo-visados do ambiente, além de
orientagdes sobre 0s outros requisitos ne-
cessarios para o registro. Desta forma,
pretende-se formar capacitagdo no Pais,
para a realizagdo dos testes exigidos para
o registro dos produtos.

A Portaria estd pronta, a capacitagdo
técnica serd formada brevemente, a de-
manda por produtos bioldgicos existe, 0
momento € oportuno. Entdo, que mais €
necessario? Fa
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A Agenda Centaurus é indestrutivel. Sua capa é
emborrachada, com durabilidade a toda prova.
A dobra tem reforgo de tecido maturado e texturizado.

Charmosa & Utilissima
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B calenddrio agricola

}, abrangend .d d
o trseni o el | umdaaes

suinos e aves.

Quadro de conversdo

de medidas, sistema
métrico e medidas inglesas.
Calenddrio lunar. _ 3
Dezenas de informagées Os meses sdo intercalados com s - ETORA ' CEP 90150-004 - C.P. 2890

B calenddrios para Py { (\ 3 , | =
eqiiinos, bovinos de s i :
corte e de leite, ovinos, 5 R$ 3 1 ) 0 0
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gerais e outras tantas, lindissimas fotos rurais. . CENTAURDS

dirigidas diretamente Solicite por DDG 051 800 2106
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/Cada vez que um brasileiro sai do campo para
a cidade, o Brasil perde alimentos e ganha fome.

| _ " 4 a

Confianca, whonestldade e espe
sdo valores‘\que nao"fzﬂ’fa'

ficar para tras quand
a terra pelo asfalto.
Banco do Brasil sabe que é
manter o homem do campo onde
cele realmente se sente em casa;

I Solugoes, é mg‘,. i
em da noite para o daL e
trabalhar de sol a sol pa@, '

ignidade a V|da rural
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