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O Rifle Sniper .22 CBC vem com luneta fmporndn B,g”gu
“Plinking” é como os americanos
chamam atirar em lata. E muito
divertido fazer plinking com
o calibre .22, que é um dos
mais populares do mundo.
O .22 tem excelente precisao.
Praticamente ndo da recuo e tem reduzido estampido no disparo.
E uma municdo extremamente versatil, com vdrias configuracdes,
desenvolvidas para a caga de pequenos animais, tiro de precisao,
esporte e diversdo. E o calibre ideal para a iniciacao
a pratica do tiro,
e [ BRESSERp -st veoy pois além do baixo
s dancs ECECE - @ com energia maor ve - cysto da munigéo,
€ 0 mais facil de atirar.
O .22 € uma excelente opcao para
o lazer no seu sitio ou na fazenda.
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Companhia Brasileira

.22 LR Standard 1 o ” .. de cartuchos

Projétil de velocidade
standard e ampla 22 LR Practice 22 LR Hyper Velocity A Woiberto de Canipts 3220
09400 000 Ribeirao Pires SP

utilizagao Projétil ogival de Projétil de ponta oca
excelente precisao, ideal de altissima velocidade Tel 011 742 7500
para treinamento e alto impacto Fax 011 742 6098




DEPOIMENTO

0 grande Ié'gm_do de Ovidio

Widio Miranda Brito, ou simplesmente OMB,
“Jcomo era chamado por seus contempordneos no

4" setor rural, era um descobridor de novas fron-
teiras de solo fertil e virgem, hoje incorporadas ao
patriménio nacional. Ao longo dos tempos, a sigla OMB
foi transformando-se em sinénimo de pioneirismo,

incialmente no noroeste de
Sdo Paulo e, depois, pelo
Mato Grosso do Sul, Para e
Espirito Santo, regioes em
que desenvolveu avangados
polos agroindustriais.

Além disso, deixou de he-
ranga para a pecudria bra-
sileira um legado inestima-
vel, ao ser um dos formado-
res da raga nelore mocho,
hoje o segundo maior contin-
gente de animais controla-
dos na ABCZ.

Mas seu pioneirismo ndo
conteve-se em descobrir ter-
ras virgens ou aprimorar
ragas. Como um visionario,
apostou firme em culturas
extrativistas, como borracha
natural e palma (dendé), tal-
vez pressentindo o futuro
promissor desses produtos,

A Granja— No momento em que
muitos agricultores e empresarios ru-
rais estdo descapitalizados e parecem
desesperangados com o setor primério,

por que o Grupo Cotia OMB decidiu

investir macicamente no campo?
José Maria Garhelotto — Sempre

investimos no campo, desde nossas ori-

gens, e acreditamos que é através de in-

S.A.

José Maria Garbelotto, diretor-presidente do
grupo Cotia/OMB: a origem da nossa rigueza estd na terra

vestimentos na agroindustria que encon-
traremos o caminho para o sucesso do
Brasil como pais onde se pratica justica
social. Através de investimentos maci-
¢os na agroindustria, poderemos gerar
milhares de empregos no campo €, dessa
forma, aliviar a pressdo social nas gran-
des cidades, assim como gerar mais di-
visas com o aumento das exportagdes de

além de dirigir, por mais de 25 anos, o Frigorifico Cotia

Foi sob a inspiragdo desta legendaria figura — que
comegou conduzindo comitivas de touros de Uberaba/
MG para o Rio Grande do Sul e Nordeste, na década
de 30 — que o atual diretor-presidente do Grupo Cotia

OMB, José Maria
Garbelotto, achou um es-
pago na sua movimentada
agenda para falar para A
Granja, explicando a atu-
acdo de uma das mais ati-
vas e diversificadas em-
presas agroindustriais do
Pais. ;
Nao é pouco. Tem pecu-
aria de corte, borracha,
dendé, madeiras nobres,
armazenagem a frio (atra-
vés da sua subsidiadria,
Companhia Geral de Ar-
mazenagem, em Santos/
SP, capaz de estocar
12.200m’ de congelados e
resfriados), exportagoes
(via Cotia Trading S.A.) e
uma serie de atividades de
apoio que empregam, di-
retamente, 1.700 pessoas.

produtos originarios do campo, que € a
grande vocagdo do Brasil.

P — Apesar do sucesso do Plano
Real, ndo seria mais seguro investir no
estrangeiro?

R — Nos sempre reinvestiremos no
nosso negocio. Isto ndo. quer dizer que
as diferentes oportunidades de investi-
mentos nao sejam avaliadas, mesmo no
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exterior. A queda da inflagio proporcio-
na um ambiente mais favoravel a novos
investimentos, mas ainda existe muito a
fazer. Os juros precisam baixar, as refor-
mas administrativa e tributaria sdo essen-
ciais para a estabilizagdo da economia de
forma definitiva e dai sim, teremos o ce-
nario ideal para novos investimentos e
crescimento da produgdo interna.

P — Onde estdo as raizes do grupo
OMB?

R — Na pecuaria de corte, onde te-
mos as nossas origens. Nesse segmento,
temos as fazendas Duas Marias, Sdo José
do Rio Branco, Guaporé Pecuaria e Agro-
pecudria Paraiso. Todas elas ficam loca-
lizadas no Municipio de Pontes e Lacer-
da/MT, somando 76.000 hectares, sendo
a metade ocupada com pastagens de co-
lonido e braquiardo. O rebanho, a maio-
ria nelore mocho, tem cerca de 42.000
cabegas, muitos PO e PC. Usamos larga-
mente inseminagao artificial e para isso
temos um banco genético com cerca de
200.000 doses de sémen de touros de 14
diferentes linhagens. Sdo cerca de 16.000
matrizes.

S6 pra esclarecer: ndo
temos nenhum vinculo com
a cooperativa de Cotia

e R s

P — Toda esta estrutura para pro-
duzir toures melhoradores?

R — Sim, e também para produzir no-
vilhos precoces para abate. Os tourinhos
sdo comercializados nas fazendas, nos
centros de comercializagdo (Aragatuba e
Cuiabd) ou através de leildes em vérias
localidades do Brasil. A marca “OB”
garante os touros quanto a sua fertilida-
de, através de exames andrologicos, efe-
tuando a reposigdo de animais que apre-
sentarem problema de fertilidade, fato
esse muito raro de ocorrer.

P — Sabemos que vocés estdo lan-
¢ando uma nova modalidade de ven-
das. Como funciona isto?

R — A marca “OB” est4 langando um
programa de venda de tourinhos por con-
signac¢do, no qual matém um estoque de
touros em poder de terceiros, em qual-
quer parte do Brasil, para revenda. As
vendas efetuadas e a reposigdo dos esto-
ques sdo acertadas mensalmente. O con-
signatario precisa possuir uma fazenda,
chacara ou sitio, bem localizado, de pre-
feréncia beirando uma rodovia que tenha
bom movimento de tréfego, onde os tou-
rinhos possam ficar expostos. O paga-
mento pelos tourinhos pode ser efetuado
em espécie ou em bezerros.
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P — O que existe de ligagao entre o
OMB, de tradi¢ao pecudria, com a
Cotia, expoente do cooperativismo
agricola?

R — O Grupo Cotia OMB ndo tem
qualquer vinculo com a cooperativa de
Cotia.

A bovinocultura precisa
se reciclar para
ser mais competitiva

—— — aEaaa———————

P — Qual ¢ a sua expectativa sobre
o segmento produtor de carne bovina,
uma vez que o grupo investiu pesado
(cerca de USS 40 milhdes) em pecud-
ria na Duas Marias Agropastoril, em
Pontes e Lacerda/MT?

R — Com a nova situagdo economi-
ca vigente no Brasil, a atividade pecua-
ria precisa passar por profundas reformu-
lagdes, em busca de competitividade in-
ternacional, e para isso tem que enfocar
seriamente a questdo da produtividade e
qualidade. O tempo de engorda do boi
precisa ser reduzido, o custo de produ-
¢do precisa cair, o problema sanitério do
rebanho nacional precisa ser extirpado
definitivamente e a qualidade da carne e
do couro precisam melhorar.

P — Sabendo-se que vocés usam a
melhor tecnologia disponivel, como
transferéncia de embrides, informati-
zacdo no controle do rebanho e inse-
minacdo artificial, que indices vém
obtendo na pecudria e quais esperam
obter em 96?

R — O indice médio de natalidade
do rebanho, com inseminagdo, esta entre
85 e 90%. A taxa de desfrute estd por

volta de 20% ao ano. A lotagdo atual é
de 1,2 Unidade Animal por hectare (UA/
ha). Para 1996, esperamos aumentar a
lotagdo para 1,5 UA/ha, pois ja estare-
mos nos beneficiando de investimentos
de melhoria de pastagens realizados nos
tiltimos 3 anos. A lotagdo devera atingir
2 UA/ha dentro de mais dois anos.

P — Em outra érea, a heveicultu-
ra, vocés vém apostando alto. Por que
destinaram US$ 50 milhdes a este se-
tor?

R — A borracha é, na atualidade,
uma das atividades agricolas mais renta-
veis, com excelentes perspectivas de de-
manda mundial, assim como por se tra-
tar de cultura perene, fixando 0 homem
ao campo, gerando empregos permanen-

tes. E também uma cultura altamente eco-
logica, pois sua floresta preserva o solo
e proporciona condi¢do adequada para a
troca de carbono na atmosfera.

P — Mas como a empresa esti es-
truturada neste setor?

R— Possuimos a Tridngulo Agroin-
dustrial S.A., em Pontes e Lacerda/MT,
produtora de borracha natural, com plan-
tio de 2.855 hectares, e usina de proces-
samento de borracha com capacidade
para 500 toneladas/més. Existe, também,
a Agrobor S.A., em Linhares/ES, com
plantio de 500 hectares e capaz de pro-
cessar 100 toneladas/més. Com essag
duas empresas, constituimos o segundo
maior produtor brasileiro de borracha
natural, atrds apenas da Michelin. Em
ambos 0s projetos, temos mais de 1,2
milhdo de seringueiras plantadas, que
possuem uma vida produtiva de 30 anos
e depois serdo aproveitadas como fonte
de madeira para a indistria moveleira
cujos pregos hoje, na Malasia, estio po;
volta de US$ 10,00 por metro clibico da
tora em pé (ou o equivalente a US$
5.000,00 por hectare). Neles, investimos
mais de US$ 50 milhdes, sendo 90% de
recursos proprios. Os projetos estio pro-
duzindo cerca de 50% de sua capacida-
de plena, devendo alcangar, em 1999,
4.100 toneladas/ano de borracha prove-
nientes de plantios préprios e mais de
2.100 de produtores vizinhos. O fatura-
mento a pleno sera da ordem de US$ 19
milhdes aos pregos atuais, e os clientes
principais para 0 nosso produto — que é
o GEB (granulado escuro brasileiro) —
sdo a indhstria pneumatica e de artefatos
de borracha.

Em 96, a lotacdo vai
a 1,5 Unidade Animal
por hectare

—
P — Explique melhor esta propos-
ta de fazer uma producdo integrada
com seringueiros vizinhos. Como vai
funcionar? S
R — S3o mais de 600 funcionarios
residentes dentro dos projetos, €m casas
construidas pelo grupo, com toda a in-
fra-estrutura de energia elétrica € sanea-
mento basico. Os projetos contam com
escolas, hospitais, creches, linha de éni-
bus, além de todo acompanhamento so-
cial para as familias dos funcionarios. O
grupo acumulou uma grande experién-
cia no negdcio de borracha, adquirida ao
longo das diferentes fases, desde a im-
plantagdo do projeto. Hoje, podemos afir-
mar que dispomos das mais modernas




tecnologias de formagdo, manutengdo e
sangria de seringais. Portanto, prestamos
servigos de assisténcia técnica aos pro-
dutores da regido, além de fornecer mu-
das e insumos. Os técnicos do grupo vi-
sitam os seringais das vizinhancas e ddo
assisténcia, enquanto vdo comprando
borracha bruta dos produtores. Se for
conveniente para o produtor, pode ser
efetuada a troca de servigos e insumos
por coagulo.

Hoje, dispomos das
melhores tecnologias para a
sangria de seringais

P — O grupo também esta diversi-
ficando seus cultivos com a introdugio
da teca, uma 4rvore origindria do Yan-
mar (antiga Birmiania) voltada para a
producio de madeira-de-lei no Mato
Grosso. Que projeto ¢ esse e quanto
deve ser aplicado nele?

R — Por enquanto estamos investin-
do experimentalmente. Essa fase consis-
te no plantio de 4 blocos de 25 hectares
cada. O primeiro bloco foi plantado em
dezembro passado. A teca exige solo bom
e clima seco de 3 a 5 meses no ano. Da-
qui dois a trés anos, deveremos realizar
um plantio de mil hectares, caso os ex-
perimentos sejam satisfatorios. Pretende-
mos investir de US$ 4 a 5 milhdes, sen-
do parte com recursos proprios e parte
com recursos de orgdos de fomento na-
cionais e internacionais.

O Brasil produz
apenas um por cento do
6leo de dendé

—

P — E para que serve esta madei-
ra?

R — A teca, para quem ndo conhece,
€ uma drvore que produz madeira de ex-
celente qualidade, usada na fabricagdo de
moveis e na construgdo da parte interna
das embarcagGes. E muito resistente,
mantém a sua cor e beleza ao longo do
tempo e protege naturalmente pregos
contra ferrugem. O objetivo principal do
negocio € a comercializagdo dessa ma-
deira daqui a 25-30 anos, quando acredi-
tamos que o prego dever ser muito bom.

P — O grupo Cotia-OMB também
€ o segundo maior plantador de pal-
ma (dend€) do Brasil, com 5.568 hec-

tares no Para. Qual é a perspectiva
desta cultura no Pais?

R — Muito boa. As empresas usudri-
as de gorduras ainda importam 100 mil
toneladas anuais do Sudeste Asidtico
porque a produgao brasileira é de apenas
80 mil toneladas ao ano, representando
menos de 1% da produgdo mundial. Mas
temos um potencial enorme na Amazo-
nia. E a cultura ideal para esta regido, pois
resulta da combinagdo entre chuva e lu-
minosidade, além de empregar mio-de-
obra durante todo o ano, evitando assim
depredagdes contra a floresta nativa por
falta de ocupagdo garantida. O dleo de
palma é largamente utilizado na indus-
tria alimenticia para fabricagdo de mar-
garinas, gordura para biscoitos € sorve-
tes, 6leo de cozinha, e também na indus-
tria de saponaceos, sendo o segundo 6leo
vegetal mais consumido no mundo, logo
abaixo do de soja. Porém, o consumo do
palma é o que mais tem crescido r:0 mun-
do nos ltimos anos.

Nosso funcionario ganha
pela produtividade,
qualidade e lucratividade

—_— ee————

P — Nosso dendé é competitivo com
o produto asidtico? \

R — Sim. Prova disso sdo as expor-
tacdes fregilentemente reallzzidas por
uma de nossas empresas, a Dendé do Para
S.A. (Denpasa), de Santa Barbara, nas
proximidades de Belém, que exporta cer-
ca de 30% da sua produgdo. Nela, temos
uma érea plantada de 3.000 hectares e
usina de extragdo com capacidade de es-
magamento de 20 toneladas de cachos
por hora. Existe, ainda, a Companhl_a
Agricola do Acara (Coacara), no ‘muni-
cipio de mesmo nome, a 150 quiléme-
tros ao sul de Belém, com area plantada
de 2.500 hectares — mais 600 hectares
em plantio—, € usina com capacidade de
extrair 10 toneladas de cachos por horz}.

P — Trata-se, entio, de um dos mais
importantes projetos de diversificacdo
do grupo. Qual é sua dimensao econo-
mica? _ _

R — Através desses dois projetos o
grupo OMB transformou-se no segundo
maior produtor de 6leo de palma do Bra-
sil, atras do grupo Real. De nossa parte,
investimos cerca de US$ 35 milhdes, sen-
do 70% de recursos proprios € o restante

de terceiros. Produzimos um total apro-
ximado de 20 mil toneladas de 6leo ao
ano, obtendo um faturamento da ordem
de US§ 11,5 milhdes aos pregos atuais.

P — Quanto o grupo vem investin-
do em treinamento de mio-de-obra e
qual o resultado que isto tem propici-
ado?

R — Investimos cerca de US$ 200
mil ao ano em treinamento de mao-de-
obra. Isso tem reduzido muito o turn-over
de pessoal nas empresas, 0 que tem re-
fletido na melhoria da produtividade e
qualidade.

P — O sr. é tido como um empres4-
rio agroindustrial de reconhecida ca-
pacidade administrativa, haja visto o
crescimento do grupo Cotia-OMB.
Qual sua filosofia de trabalho para
administrar um grupo tio grande e tdo
diversificado?

R — Nossa filosofia sempre foi de
propiciar um adequado ambiente de tra-
balho para os empregados, onde quer que
eles estejam trabalhando. Também damos
oportunidade do funciondrio participar
ativamente da empresa, em qualquer ni-
vel, dando suas sugestdes e participando
de debates, assim como pagamos prémi-
os por produtividade, por qualidade e
pela lucratividade da empresa.

P — Como o sr. avalia a conducio
da politica econdmica e, em especial, o
planejamento agricola do governo?

R — O governo precisa avaliar a car-
ga tributaria das empresas em geral € es-
pecialmente do setor agricola e agroin-
dustrial, que € excessiva se comparada
com outros paises. Precisa também finan-
ciar o setor através de crédito em condi-
¢des compativeis, assim como precisa
fomentar novos investimentos com linhag
de longo prazo e juros baratos.

P — Qual sua opinifio a respeito da
infra-estrutura existente nas dreas
onde atua? Que investimentos seriam
necessarios para o setor?

R — Ser competitivo no Brasil, com
essa carga tributdria que ai esta, ndo é
facil e, além disso, com a falta de infra-
estrutura em boas condi¢des, como por
exemplo as estradas, ferrovias, comuni-
cagdes, portos, saude e escola publica,
fica ainda mais dificil. Esse é o famoso
Custo Brasil de que tanto se fala, mas que
até agora nada ou poco se fez. Todos os
paises do mundo subsidiam a agricultu-
ra, sendo que alguns paises investem pe-
sado em infra-estrutura para viabilizar in-
vestimentos de produtores no campo. Por
isso conseguem produzir e exportar seus
produtos. N6s poderiamos ser muito mais
competitivos se pelo menos a infra-es-
trutura funcionasse. Imagine se a carga
tributaria fosse reduzida...
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S CONTECEY

40 Poder

m plena recessdo do

processo agribusiness,
com a atividade agricola
andando de joelhos, em maio
deste ano, com edigdo datada do
dia 17, a revista VEJA publicava
sua edigdo semanal com matéria
de capa sob o titulo “Os reis do
Calote Rural” e com subtitulo
“Milionarios, eles tomam o
dinheiro puiblico e nunca pagam.
Quem sdo e como vivem.” O
estrago na imagem do produtor
rural foi e tem um poder residual
explosivo. Afinal, a revista VEJA
através de sua inequivoca
qualidade editorial e através de
suas inimeras reportagens
investigativas conquistou um espago
quantitativo e qualitativo na midia
brasileira. Além de sua respeitavel
tiragem, seus leitores sdo
principalmente formadores de opinido.
Por isso, a reportagem em questdo,
respaldada numa tradigdo de
credibilidade, atingiu toda uma classe
de empreendedores rurais como uma
bomba de canhdo, cujos estilhagos até
hoje causam estragos.

VEJA pisou no tomate, por
desinformagdo, por injustiga, por
preconceito. Realmente, ndo deixa de
ser espantoso verificar este erro de
VEJA. Como ¢ espantoso observar um
craque chutar pénalti fora. Mas, o que
¢ mais espantoso, € verificar que
nenhuma das muitas liderangas,
nenhuma das muitas entidades, fez
algo, até o momento, para tentar
reverter esta imagem negativa do
produtor rural. '

STA ACONTECENDO

E

A midia é urbana

Nesta pagina, repetitivamente,
chamamos atengédo para o fato de
que os jornalistas sdo
preferencialmente urbanos. Os seus
professores também.

Assim como seus patrdes. Essa é a
realidade e ela precisa ser analisada e
equacionada com realismo.

A marca da
desinformagdo, da injustica,
do preconceito

Emocionalismo e bravatas s6
tenderdo a piorar a intensidade do
preconceito, gerador da mé vontade.
Ha que se aprender a tratar com a
imprensa. Com firmeza, argumantos
sélidos e realismo. Neste campo de
comunicag¢dd com o 4° Poder, a
atuagdo do segmento rural tem sido
zero como um todo. As agdes sdo
desarticuladas, mostrando nenhum
aporte tecnologico na importante arte
de se comunicar com o publico.

A batalha da opinido
publica

Na era da globalizagdo, na época de
comunicagdo de massa, nos
tempos de democracia, nenhum
instrumento, nem sequer o crédito
farto e barato, é mais importante que a
conquista da opinido publica. Ha que
se atentar para isso. O Plano Real,
embora em termos genéricos e
estruturais seja uma meta correta a ser
implantada, mantida e preservada por
erro de pilotagem, destruiu a

I/AI ACONTECER

agricultura, promovendo uma brutal
transferéncia de renda ao penalizar os
pregos da cesta basica.Quem fala e
repete essa verdade: Delfim Neto,
deputado federal por Sdo Paulo, que
ironicamente, j4 foi o padastro da
agricultura quando era czar de nossa
economia e finangas, nos governos
Costa e Silva e Médici. S6 que
naquele tempo havia uma diferenca.
As liderangas ndo estavam
emasculadas. E, de acordo com o
depoimento do préprio Delfim Neto:
“De manha cedo, quando chegava ao
Ministério, as 7 horas, tinha receio de
abrir minhas gavetas, porque era
certo que de 14 saltava um gaticho
para reclamar”.

Ora, na ditadura, o campo das
conquistas eram os gabinetes
ministeriais. O front hoje mudou.
Os gabinetes fechados deram lugar

para o amplo e aberto campo das
opinides e posigdes repassadas a
sociedade como um todo.

A visdo da denuncia
é o que fica

Justiga ja se pronunciou sobre as

dividas ilegais do Plano Collor. A
midia tem dado importéncia quase
zero para este fato. E 6bvio. As
liderangas ainda ndo se acordaram,
para repassar esse fato extremamente
importante para a opinido publica.

Estranhamente, os invasores sem
terras estdo articulados, treinados e
organizados também na arte de
repassar para opinido publica o seu
pleito. No entanto, aqueles que
trabalham correndo risco, como a
imensa maioria, sem nenhum apoio,
respaldo ou estimulo do poder
publico, sdo vilipendiados
injustamente.

Seguramente, as liderangas rurais
estdo desarticuladas, descaracterizadas
e desorganizadas. Ndo tem senso
critico para avaliar o que seja a
moderna guerra de conquista de
opinido publica.

No limiar de 1996, cabe a
pergunta: até quando ird este bovino
comodismo? Fd
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Parabéns, Armando!

“No Ponto de Vista da edigao 563, de
dezembro ultimo, o sr. Armando Chaves
Garcia foi brilhante, curto e grosso! Pou-
cos analisaram a situagdo do Pais tdo bem
e em t3o poucas linhas. Parabéns a ele e
a revista A Granja, por té-lo escolhido
Destaque-95.”

Artur Gomes da Silva
Campinas/SP

Produtividade do milho

“Gostariamos de fazer um esclareci-
mento com relagao a reportagem da edi-
¢do de dezembro passado, a respeito de
sementes de milho hibrido. Os dados so-
bre rendimento apresentados por nossa
empresa referem-se ao potencial produ-
tivo em condig¢des proximas das ideais,
ndo sendo uma produtividade média. Sdo
dados baseados na observagdo cuidado-
sa de nossos materiais em todo o Brasil.
Apresentamos, a titulo de exemplo, os
resultados do ensaio da Sociedade Coo-
perativa Castrolanda, de Castro/PR. Este
ensaio foi colhido em 20 de margo de
1995, sendo totalmente conduzido pelo
pessoal técnico da cooperativa.”

Hibrido Peso Bruto Peso Ligquido

(kg/ha) (kg/ha)
Dina 657 14.546 12.885
Dina 556 13.833 12.443
Dina 766 12.937 11.779
Dina 769 13.030 11.749
Dina 888 12.510 11.224
Dina 887 12.447 11.196
Testemunha 10.530 9.653

Luciano Rodrigues da Rosa
Assessor de Marketing da Dinamilho/Carol
Jardinopolis/SP

Direito do consumidor

jculo de informagdes e discussdes de tec-
nologias junto ao quadro social. Dito
isso, gostariamos de aproveitar o espago
do Caixa Postal para registrar nosso des-
contentamento com dois fornecedores de
maquinas ao nosso quadro social. O pri-
meiro deles € com a Plantadeira Tatu,
modelo PS-2 que, por sinal, segundo in-
formagdes que possuimos, ja saiu de li-
nha por apresentar tantos defeitos que €
praticamente impossivel trabalhar com a
mesma. Fizemos inimeros contatos com
o fabricante, a fim de resolver o proble-
ma, mas até o momento nos foi dada ne-
nhuma solugdo. O segundo problema diz
respeito as colheitadeiras Ideal 9075, que
apresentaram varias quebras em seus
componentes. Novamente buscamos 0
fabricante para resolver pequenos proble-
mas e nao obtivemos solugdo alguma.
Fomos procurados por representantes do
grupo Iochpe-Maxion, mas s6 recebemos
evasivas, nenhuma solugdo. Como repre-
sentantes de uma area de 19.000 hecta-
res de arroz irrigado, ndo podemos ad-
mitir tamanha falta de respeito.”

Enio Nogueira Becker
Presidente da Lagovale
Lagoa da Confusdo/TO

Matematica certa

“Na edigdo n° 563, na reportagem de
endectocidas, deve haver um engano so-
bre a divisdo de mercado dos diferentes
produtos, pois a soma chega ao volume
de 110%.”

Carlos Eduardo Fleck
Campinas/SP

R — O leitor tem razdo. Os dados fo-
ram transcritos conforme informou, er-
roneamente, o Sindicato Nacional da
Industria de Defensivos Animais (Sin-
dan). De acordo com o mercado, a divi-
sdo é de 60% para o Ivomec, 25% para
o Dectomax, 5% para o Cydectin e 10%
para os restantes.

“A Cooperativa Agroindustrial do
Vale da Lagoa (Lagovale) hd muito vem
acompanhando o excelente trabalho des-
ta revista no sentido de trazer informa-
¢Oes precisa e auxiliar o homem do cam-
po. Para nos, que estamos localizados no
norte do Pais, onde as informagdes cus-
tam a chegar, A Granja tem sido um ve-
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Estacéo certa

“Na reportagem da pagina 26 de A
Granja do Ano 95/96 — ‘Vem ai o0s no-
vos testes do Promovi’ —, temos uma
ressalva a fazer. O programa ndo serd
desenvolvido na Estagdo Experimental

da Embrapa, em Vacaria/RS, mas na Es-
tagdo de Pesquisa e Produgéo de Vacaria
(Fepagro), conforme convénio assinado
com a Arco.”

Arno Roberto Constanzi
Diretor da Estagdo de Vacaria/RS

Novos dirigentes

“O Conselho de Administragdo do
Nucleo Sul do Cavalo Quarto de Milha
elegeu, recentemente, a sua nova direto-
ria. Ela é composta pelos quartistas Car-
los Roberto Cor4, presidente; Milton Sil-
va Nascimento, primeiro vice-presiden-
te; Z€nia Aranha Silveira, vice-presidente
tesoureira; Paulo César Nunes Azevedo,
vice-presidente secretério; e José Eduar-
do Maciel, vice de esportes.”

Luiz Alexandre Gruszinsky
Assessor de imprensa-NSOM
Porto Alegre/RS

Carta ao leitor

Na edigdo de julho/95, o leitor
d’A Granja recebia um presente surpre-
sa: gratis a revista Weekend & Turismo.

Circunstancialmente, a partir do 2°
semestre de 1995, a recessdo intensifi-
cava suas garras, atingindo com violén-
cia revigorada o segmento do agribusi-
ness. Ou seja, A Granja entrou no olho
do furacdo. As receitas, conseqiiente-
mente, cairam, assim como a capacida-
de de gerar lucratividade, considerando-
se que no ano passado o custo do papel
aumentou em 45% e as despesas de re-
messa pelo correio em 83%. Este coque-
tel explosivo persiste hoje € precisa ser
administrado dia-a-dia. Ora, € fécil ser
generoso quando se tem sobras de recur-
sos. Quando hé escassez, a cautela e a
prudéncia aconselham cortar presentes.
Em razio dessas circunstincias negati-
vas de mercado, absolutamente fora do
nosso alcance, Weekend & Turismo,
embora tenha se posicionado como um
sucesso jornalistico e inteligente sacada
de marketing editorial, deixa momenta-
neamente de circular. Tdo logo as cir-
cunstancias permitirem, voltaremos a
brindar nossos leitores com esta sobre-
mesa que hoje o regime de enxugamen-
to recomenda eliminar. Até logo e ante-

cipadamente gratos pela compreensio.



A aui ESTA A SOLUGAD

Vacina
anti-tristeza

“Tenho uma pequena fa-
zenda no norte do Parana,
com nelore e alguma cruza
charolés. Com o combate da
mosca-do-chifre, intensifica-
mos 0s banhos (por chuveiro)
de carrapaticidas e, conse-
quentemente, diminuimos a
incidéncia dos carrrapatos.
Surgiram, entdo, talvez h4 um
ano, os primeiros casos de
tristeza bovina, em boizinhos
de 1,5 a 2 anos, com morte,
seguidos de outros casos que
foram devidamente tratados.
Pergunto que novidades ha
sobre a vacina contra a doen-
¢a? Ja Existe vacina anual?
Aprovou?”

Kurt C. Heller
Montenegro/RS

— O primeiro passo

€ chamar um veteri-
nario para fazer o diagndsti-
co da infesta¢do. Ele poderd
avaliar se convém usar a va-
cina, disponivel no mercado
desde 1990. Para ser aplica-
da rapidamente (até quatro
dias), pode ser usada a vaci-
na comum, encontrada, por
enquanto, apenas no Rio
Grande do Sul. Em setembro
passado, porém, foi lancada
na Expointer, a vacina conge-
lada, @ Embravac Hemopar,
que agitienta 3 anos de esto-
cagem. O fabricante, locali-
zado em Santana do Livra-
mento/RS, atende a pedidos
de encomendas para regides
mais distantes, bastando que
o cliente envie um botijio de
sémen (vazio ou cheio), para
o devido acondicionamento e
transporte do produto. Para
mais detalhes e encomendas,
Jfale direto com o responsavel
técnico da vacina, o vetering-
rio Carlos Arteche, através
dos telefones (055) 242-5224
e 242-1783, ou escreva para
o Laboratorio Hemopar, na
rua Rivadavia Correa, 1309,
CEP 97573-011, Santana do
Livramento/RS.

Suplementando o boi

“Gostaria que a revista me
respondesse algumas dividas
sobre o tema. Como no inver-
no disponho de pastagem cul-
tivada de aveia mais azevém,
gostaria de saber qual o suple-
mento que devo usar para ob-
ter maior ganho de peso no
menor tempo possivel (carne
mais gordura), e se nesse pe-
riodo devo usar sempre a mes-
ma ragdo ou tem que ser mu-
dada; se efetuar pastagem cul-
tivada de milheto, qual suple-
mentagdo deve ser acrescida;
gostaria, ainda, que a ragdo
fosse indicada em quilos por
componentes.”

José Caetano Guasso
Nova Esperanga do Sul/RS

m — Sugerimos que o

terminador procure o
acompanhamento de um téc-
nico do escritorio local da
Emater, cujo telefone é (055)
255-1412. Este profissional
podera indicar a melhor for-
mula de ragdo, levando em
conta os residuos agroindus-
triais da regido, assim como
indicar o tipo de suplementa-
¢do protéica para o inverno e
verdo, de acordo com a lota-
¢do das pastagens.

Milho de varzea

“Ndo consigo encontrar
no mercado a semente do
milho saracura, cujo langa-
mento foi publicado por
vocés. J4 escrevi para a
Embrapa pedindo informa-
gOes e até mesmo sementes
por reembolso, mas ndo tive
resposta.”

Francisco Gulart
Eugénio de Castro/RS

B — Conforme foi
também publicado
na mesma nota, o material

ainda estava em fase de
multiplicagd@o no Servigo de

Produgdo de Sementes Bd-
sicas (SPSB), da Embrapa,
em Sete Lagoas/MG, s6 de-
vendo chegar ao mercado
na préxima safra. De qual-
quer forma, a Embrapa
deve responder-lhe pois,
como érgdo publico, é
mantida pelo contribuinte.
Insista e fale diretamente
com o pesquisador Jodo
Marcos da Cunha ou com
algum colega dele, através
do telefone (031) 773-
9300, tentando saber quan-
do o saracura chegara ao
mercado.

Arroz no cocho

“Estou interessado em
aproveitar os residuos da la-
voura de arroz na alimentagdo
de bovinos confinados. Exis-
te alguma literatura especifi-
ca sobre o assunto?”

Carlos Rafael Cruz
Santa Vitéria do Palmar/RS

E — Indicamos o livro

“Alimentagdo Animal
com Residuo de Arroz”, das
zootecnistas Maria Beatriz
Fernandez Gongalves e Ana
Gabriela de Freitas Saccol. 4
obra pode ser obtida em livra-
rias do ramo ou na Federa-
¢do dos Clubes de Integragéo
e Troca de Experiéncias (Fe-
deracite), no Parque de Expo-
si¢oes Assis Brasil, rodovia
BR-116, km 13, CEP 93270-
000, Esteio/RS, fone (051)
473-4981.

Cada vez mais
hortalicas

“Splicito informagdes so-
bre hortaligas, através de pan-
fletos, revistas e apostilas.”

Elvis Poltronieri
Vacaria/RS

“Como assinante desta re-
vista, solicito todas as infor-
magdes disponiveis, de prefe-
réncia por escrito, sobre o cul-
tivo de mostarda e gergelim.”

Jodo B. Guimardes Costa
Ubirata/PR

“Quero mais detalhes so-
bre o cultivo de hortaligas, es-
pecialmente repolho e/ou to-
mate.”

Leocilvio Barison
Vacaria/RS

— Todos os leitores

devem procurar o
Centro Nacional de Pesquisa
de Hortali¢as (CNPH), da
Embrapa, em Brasilia. O en-
derego é Rodovia BR-060
(Brasilia-Andpolis), km 9,
Fazenda Tamandua, CEP
70359-970, Brasilia/DF, fone
(061) 556-5011.
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DUARDO ALMEIDA REIS

No quintal da nossa casa

proposito da série de testes nu-
A cleares da Franga no Atol de

Mururoa, perdido no Pacifico
Sul, a boa distdncia de Paris, o articu-
lista Thomas Friedman, do New York
Times, perguntava: “O que vocé faria se
alguém que vive do outro lado da cida-
de viesse, um belo dia, fazer um teste
com um fertilizante toxico bem ao lado
do jardim de sua casa?”’

Acho que sou dos poucos sujeitos,
no mundo inteiro, em condig¢des de res-
ponder & pergunta: ofereceria cafezinho,
agua gelada e suco de laranja aos visi-
tantes. Sim, porque ja passei pela expe-
riéncia, num dia térrido de verdo, quan-
do seis veterinarios alemdes, cinco PO
(puros de origem) e um PON (nascido
em Friburgo/RJ), pintaram na fazenda a
procura de vacas, para fazer um teste de
carrapaticidas.

Poucas vezes tivemos um dia tdo
quente — e olhem que na regido de Trés
Rios faz calor. O veterinario-chefe, PhD
em acaros de importincia médico-vete-
rindria, era um alem3io maior e mais gor-
do do que eu, com uma Leica pendura-
da do pescog¢o, num processo de falén-
cia racial.

Se ndo ¢ faléncia racial, pego des-
culpas, mas escrevo a quilémetros de
minhas estantes de zootecnia, onde po-
deria descobrir o termo exato para aque-
le processo em que uma raga exotica
entrega os pontos, diante da adversida-
de ambiente.

Tive um amigo que resolveu criar
guernsey, sem comida, em Magé/RJ.
Para quem ndo conhece a regido, infor-
mo que Magé fica pertinho do Dedo de
Deus, aquela montanha famosa de Te-
resopolis, que, por sinal, esta situada no
municipio de Magé. Ndo a cidade de
Teresopolis, mas a pedra famosa, em
formato de dedo.

Com um problema: enquanto Tere-
s6polis esta numa altitude de 1.000 me-
tros, Magé fica em plena Baixada Flu-
minense, ao nivel do mar, num dos lu-
gares mais quentes do mundo. Desne-
cessario é dizer que sem pasto, sem ra-
¢do e sem alojamentos, o guernsey do
meu velho e querido amigo meteu-se
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numa lagoa, onde passava o dia inteiri-
nho, qual jacaré, s6 com o focinho do
lado de fora.

Vacas mais fracas, que ja ndo tinham

preparo fisico para nadar, davam um jei-
to de chegar de marcha ré a beira da la-
goa, para espanadar 4gua morna, com a
vassoura da cauda, sobre o seu pélo em
brasa. Como resultado mais imediato do
processo de faléncia racial, morreram 80
das 100 vacas adquiridas. E as 20 res-
tantes foram vendidas para um picare-
ta, que ndo pagou até hoje.
" Pois muito bem: se ndo estivesse ves-
tido, de botas e de Leica no pescogo,
creio que o PhD em carrapatos teria pu-
lado na piscina 14 da fazenda. Melhor
dizendo, nem pularia, porque o sol era
de rachar. O que o pobre doutor queria,
mesmo, era um tonel de cerveja gela-
dissima, para combater sua polipnéia.
Por mal dos pecados, o dono da casa
havia bebido todo o estoque. E os ale-
mies foram tratados a suco de laranja,
dgua de mina e café de boa qualidade.

Em linhas gerais, pediam um lote de
20 vacas, divididas em cinco grupos de
quatro animais, para experimentar o
novo carrapaticida em que sua empresa
havia investido 100 milhdes de ddlares.
Pediram-me que mantivesse o teste em
segredo e que ndo dissesse que 0 novo
produto era feito a base de amidinas ci-
clicas.

Como primeira condig@o, eu deveria
deixar o gado mais de um més sem ba-
nhar contra carrapatos. Depois, 0s téc-
nicos viriam aplicar os diversos carra-
paticidas, em quatro dosagens diferen-
tes — duas dos novos remédios, duas
do tradicional — deixando ainda um
lote-testemunha de quatro vacas, sem
qualquer tratamento.

Em linhas gerais, o negécio era pa-
recido com aquela conversa dos testes
com um fertilizante toxico “bem ao lado
do jardim de sua casa”. Melhor dizen-
do, no jardim 14 de casa. E tudo na base
do amor. Topei, porque entendi que um
carrapaticida eficiente, naquela emer-
géncia de dcaros resistentes aos remé-

dios conhecidos, seria 1til para todos
nos. E os alemides acenavam com um
seguro de vida para as vacas, durante o
teste. Portanto, se alguma viesse a mor-
rer em conseqiiéncia dos remédios ex-
perimentais, a fazenda seria reembolsa-
da. E mole ou quer mais?

Creio que j4 lhes disse da tal experi-
éncia, quando os retireiros se conven-
ceram de que sou mesmo maluco. Um
deles, segundo fiquei sabendo, disse na
venda que “o doutor chamou um homens
de fora, t:glar;do esquisito, para contar
carrapato”. Sim, porque os alemies fa-
lavam :':xlemﬁo entre eles, o que é com-
preensivel. E “contavam” os carrapatos
de cada vaca, num processo de amos-
tragem, anotando o niimero aproxima-
do_de fémeas ingurgitadas de sangue no
peito, no escudo e no tbere,

Ja ndo me lembro direito, mas acho
que o teste durou trés ou quatro meses.
Quando acabou, a poderosa multinaci-
onal resolveu voltar ao carrapaticida tra-
dicional. Parece que 0 novo, em que fo-
ram gastos 100 milhdes de délares, ndo
aprovou até hoje.

}5 0 certo € que, um dia, em pleno
periodo de testes, o retireiro veio me
chamar, muito assustado, dizendo que
uma vaca andava “esqujsita”. Bota es-
quisita nisso. Dez minutos depois da
ordenha e de ter sido solta no pasto, a
vaca voltou ao curral de olhos esbuga-
lhados, bala{lgando a cabega, assustada,
como se estivesse maluca. Fui consul-
tar as fichas e descobri que ela fazia
parte do lote-testemunha, que néo esta-
va sendo banhada com nenhuma das
misturas, nas diversas dosagens. Portan-
to, o problema ndo era dos carrapatici-
das.

Chamado as pressas, o veterindrio
que assistia nosso rebanho matou a cha-
rada: abelhas africanizadas. Logo na
saida do estabulo, a vaca deve ter topa-
do com um enxame. Medicada, salvou-
se, 0 que sempre me poupou de pleitear
0 pagamento do seguro. Mesmo porque
estava em falta com os alemdes: € im-
perdoavel ndo ter, sempre, duas duzias
de cerveja na geladeira de uma fazen-
da. Fi



PDBTEIRA ABERTA

Pescando na feira

moda do pesque-pague

anda tdo forte em Sio
Paulo que os organizadores da
15* Expande (Exposig¢do de
Animais e Derivados) resolve-
ram criar um lago artificial de
5.000 metros quadrados em
pleno Agrocentro (antigo Par-
que da Agua Funda), no inicio
de dezembro. De acordo com
Paulo Seidl (na foto, de cha-
péu), idealizador da promogdo, |
mais de 30.000 pessoas foram & -
tentar a captura de pacus, bagres, tilapi-
as e carpas nos dez dias da mostra. Devi-
do a este enorme sucesso, o lago foi re-
formado e aumentado durante o periodo
das festas natalinas, ganhando até uma
cascata artificial, e serd, a partir de ago-

ra, uma opgdo permanente e barata para

os paulistanos tentarem a sorte no anzol.
“Tambeém estamos analisando a possibi-
lidade de montar estrutura semelhante na
Expozebu, de Uberaba/MG e em Araga-
tuba/SP”, disse Seidl.

Combate aéreo em SP

hegou a vez dos aeromodelos en-

trarem na guerra contra as pombas-
amargosas na regido do Vale do Parana-
panema/SP. A amargosa, chamada ‘avo-
ante’ no NE, provoca perdas acima de US$
6 milhdes/ano aos agricultores da 4rea, no
prejuizo direto a soja, trigo, arroz, sorgo e
girassol, e gastos com técnicas perigosas
(uso de veneno) ou paliativas — empre-
go de gente para bater latas e sacudir pa-
nos na lavoura, motociclistas com esca-
pamento aberto, sistemas de tiros intermi-
tentes, rojdes etc. O agronomo Hugo de
Souza Dias, do Centro de Desenvolvimen-
to_do Vale do Paranapanema (CDV), ex-
plicou que o aeromodelo com controle re-
moto € mais barato, pois faz o trabalho de
3 motos e age em todo tipo de terreno,

mesmo em dias de
vento, num raio de 300
a 400 metros (ou 40 a
50ha). E também mais
eficiente, ja que a au-
tonomia de 30 minu-
tos permite varias ma-
nobras rasantes sobre
os bandos de pombas.
Assustada pela som-
bra do aparelho (con-
venientemente chama-
do de “Carcara”), con-
fundindo-o com pre-
dadores, a ave abandona o local.

A saiide dos pets

ara alguns, o azar leva, por incrivel

que parega, ao sucesso. E o caso do
empresario paulista Luis Rodrigues. Can-
sado das despesas que um de seus 10 ca-
valos mangalarga marchador lhe dava, no
sitio de Itupeva/SP —“o potro Atlas se
acidentava no minimo duas vezes ao
ano”—, Rodrigues bolou um plano de
satide para animais de estimag¢do, como
cdes, gatos, passaros e cavalos. Hoje, a
Zoomed - Plano de Satde Veterinario
Ltda., possui 1.500 associados na gran-
de SP, com mais de mil veterinarios, cli-
nicas e hospitais credenciados. Em qua-
tro opgdes — Econdmico, para cobrir
primeiros socorros; Especial, prego mé-
dio de R$ 28,00/més, para tratamentos
clinicos e descontos na rede convenia-
da; Luxo, cobrindo exames laboratoriais
e internagdes hospitalares de até 7 dias;
e Master, que inclui transporte, interna-
¢des por 15 dias, e todos os custos cirtir-
gicos, além de regalias como tosa e co-
mida —, o produto chega a outras capi-
tais do pais este ano, via franquias. “Te-
mos os melhores profissionais e clinicas,
com tratamentos que vdo da emergéncia
a homeopatia e acupuntura, e atendemos
desde animais silvestres e exoéticos, de

todas as espécies e ragas conhecidas.”

Agora tem lei coletiva

gricultores de todo o pais ganha-

ram o direito, no fim do ano pas-
sado, de ajuizar agdo coletiva civil pu-
blica para rever o valor dos contratos
de financiamentos do Banco do Brasil
e até mesmo serem ressarcidos pelas
quantias pagas a mais desde 1989.
“Chegou a hora dos produtores mos-
trarem sua unido”, salientou o advoga-
do Paulo César Teixeira, representante
do Sindicato Rural de Viamdo/RS, que
obteve, da Justica, o direito de ingres-

sar com a agdo coletiva. A decisdo foi
proferida pela juiza Marilene Bolzani-
ni Bernardi, da 15* Vara Civil de Porto
Alegre. Para tanto, a entidade publicou
edital de habilita¢do conclamando os
produtores ou outros sindicatos a po-
sicionarem-se sobre o assunto. “Se
optarem pela securitizagdo das dividas,
os produtores continuardo pagando por
erros que ndo cometeram’, alertou Tei-
xeira. Os fones para detalhes sdo (051)
485-1191, 226-3335 ou 221-9431.
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TURISMO TECNICO

Invadindo as fazendas americanas

erd possivel
S administrar

uma proprie-
dade de 500 hectares
sem contratar méo-
de-obra? Que ganhos
finais em produgéo e
produtividade pode
oferecer um trator
eficiente? Como pro-
duzir hortigranjeiros
sem langar mio de defensivos?

E viavel, economicamente, ter um sis-
tema de armazenamento na fazenda, para
controlar a venda da safra? D4 para con-
fiar nas informagdes do satélite no mo-
nitoramento da fertilidade do solo?

Perguntas como estas, com toda a cer-
teza, martelam a cabega de agricultores
do mundo todo, preocupados, cada vez
mais, em obter o maximo de retorno fi-
nanceiro com o menor dispéndio de re-
cursos, e nem sempre contando com uma
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Grupo de brasileiros vai aos
Estados Unidos em busca de suporte
tecnoldgico que viabilize maior produgio

e produtividade

Texto e fotos: Jomar de Freitas Martins

boa infra-estrutura produtiva. Para obter
algumas destas respostas, nada mais
apropriado do que sair a campo e conhe-
cer aquela que é considerada a mais avan-
cada e rica agricultura do planeta: a ame-
ricana.

“Ver de perto, medir, comparar”, pen-
sou o professor Tomaz Caetano Ripolli,
do Departamento de Engenharia Rural da
Escola Superior de Agricultura Luiz de
Queiroz (Esalq), de Piracicaba/SP, que
coordenou 19 brasileiros numa viagem

técnica a trés estados
americanos (Illinois,
Indiana e Califérnia)
do final de setembro
ao comego de outu-
bro. Com esta inten-
¢do e a confianga de
quem ja rodou por
mais de 20 paises,
ministrando cursos €
dando palestras na
area de tecnologia de solos, Ripolli cos-
turou um acordo com a Caterpillar do
Brasil e a Torres Turismo, também de Pi-
racicaba/SP, para tocar a empreitada. Ou
seja, mostrar, no local de produgdo, as
melhores tecnologias do mundo aos pro-
dutores brasileiros.

“Pra convencer o agricultor a mudar
seu perfil tecnolégico ndo basta papo; ele
precisa ver para acreditar’, sustentava o
professor, um dos responsaveis pelo Gru-
po de Viagem Extensdo e Inovagdo



Tecnélogica, organismo criado em margo
de 95 para dar suporte técnico a empresa-
rios rurais interessados em buscar infor-
magdes para suas atividades no exterior.

O show do Farm — A primeira para-
da do grupo foi Terre Haute, sul de India-
na, onde se desenrolava o Farm Progress
Show, a maior feira agricola do mundo,
no final de setembro. Maior, mesmo. Nesta
432 edigdo, foram 375 estandes de agro-
indistrias na fazenda da familia Jarvis, e
preparados quase 350 hectares para de-
monstragdes dindmicas de maquinas e se-
mentes. Por ser itinerante, a cada ano um
fazendeiro da regido cede seu espago.

No total, foram feitas avaliagdes de
200 milhos hibridos, 130 variedades de
soja, 55 de alfafa e 33 de sorgo, além de
testes em pelo menos 100 equipamentos,
incluindo tratores, colheitadeiras, picado-
res de palha, escarificadores, carretas etc.

Enquanto uns equipamentos realiza-
vam a colheita, outros vinham atras para
picar a palha e fazer a incorporagdo no
solo, a0 mesmo tempo em que entravam
em cena as carretas graneleiras, as seme-
adeiras/adubadeiras e assim por diante,
Operagdes simultineas mostrando quase
todas as etapas de cultivo, nas varias par-
celas demonstrativas: preparo de solo,
semeadura, colheita, transporte e armaze-
namento dos gréos.

A poucos metros desta arena, em bar-
racas rusticas e trailers, técnicos das em-
presas de insumos preenchiam planilhas
e alimentavam computadores com dados
sobre o rendimento de seus produtos, na
busca de aperfeigoamento tecnolégico,
ajudados pelo criterioso produtor ameri-
cano, que pde tudo no caderninho e na cal-
culadora.

“Nos Estados Unidos, nio existe es-
paco para a ‘achologia’. O produtor trata
sua propriedade como uma empresa agri-
colg. Por isso, ele cobra dos fabricantes
de insumos os melhores produtos e servi-
¢os, -a]ér’p de exigir rapidez na assisténcia
técnica, observou o coordenador da via-
gem. A regido onde se realiza alternada-
mente a feira — Illinois, Ohio, Iowa ¢ In-
dlan,e’x, o Cinturdo do Milho, ou “Corn
Belt"— mostra bem a eficiéncia que nas-
ce desta mentalidade capitalista.

A produtividade média da soja fica por
volta de 3.000kg/ha, enquanto o milho
rende 10.000kg/ha, na média, contrastan-
do frontalmente com a realidade brasilei-
ra, onde a produtividade da soja, por
exemplo, nem encosta nos 2.000kg/ha. E

Professor Ripoli, da Esalg: aqui, ndo existe ‘achologia’

o time do processo produtivo tem de ser o

mais ajustado possivel, pois os seis me-

ses de neve depois da colheita ndo permi-
tem brincar com a data do plantio.

Um detalhe que chamou a atengdo do
grupo de brasileiros foi a quase auséncia
de arados nas demonstragdes dindmicas
do Farm Progress Show. E que 60% dos
americanos do Meio-Oeste ji4 vém ado-
tando o cultivo minimo no preparo de solo,
a fim de preservar as estruturas fisico-qui-
mico-biolégicas da terra. Os demais utili-
zam o plantio direto e o preparo conven-
cional, com arados.

No Meio-Oeste, o frio
congela até um metro de solo
durante o inverno

O exemplo de Sandwich — Saindo
de Indiana, o grupo se dirigiu & Sandwi-
ch, em Illinois, para conhecer a fazenda
de Norman Otto, um descendente de ale-
mies que cultiva, junto com a familia, 264
hectares de milho e 176 com soja. A pri-
meira impressdo dos visitantes foi com a
organizagdo e a infra-estrutura da propri-

edade: estradas internas asfaltadas, silos,
galpdo de maquinas e instalagdes bem-
cuidadas.

Norman detalhou todo o processo aos
visitantes, avidos por entrar em minticias
operacionais. Ele disse que ainda realiza-
va plantio convencional porque a regido
¢ plana, constituida de terra preta e sem
problemas de erosdo. Logo ap6s a colhei-
ta (setembro/outubro), €le aplica calcario
e incorpora os restos culturais com arado.
Em seguida, uma gradagem. Depois, o frio
toma conta, congelando o solo numa pro-
fundidade de até um metro.

O produtor, entdo, leva as maquinas
para o galpdo e procede as devidas revi-
soes. No final de abril, ele faz o que se
chama, naquela regido, de “refino do
solo”, que nada mais ¢ do que o preparo
com grade niveladora. Ai, entram as ma-
quinas semeadoras, largando sementes e
adubo nitrogenado. Depois, € esperar se-
tembro/outubro para colher, armazenar no
silo e reiniciar todo o processo.

O destino desta ultima safra —758
toneladas de soja e 4.420 toneladas de
milho— foi porto de Nova Orleans, em
Louisiana, de onde seguiu para o exte-
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Com a ajuda do satélite, os
produtores conseguem racionalizar a adubagio

10T,
A excelente produtividade da soja
(4.312kg/ha), somada & quase auséncia
de custos com méo-de-obra (apenas um
primo) e com defensivos (ndo ocorre-
ram pragas ou doengas), e ainda o bom
prego de venda na época (US§ 2,90 o
bushel), fez com que Otto comemoras-
se 0 bom momento. “Se eu tirar até
2.420kg/ha ndo fico no prejuizo, co
certeza”, garantiu. =
Mas, como todo produtor
americano, amparado por um
politica agricola estavel, ele
nem precisaria se preocupar
com um possivel prejuizo. Os
bancos privados emprestam
dinheiro para as lavouras
com base nas estimativas de
produgdo, porque informam-
se sobre o perfil tecnolégico
do fazendeiro. Se o prego da
safra em curso ficar acima do
esperado, o produtor devol-
ve a diferenga. Ao contrario,
se ele ndo conseguir

do Meio-Oeste, a caravana rumou para
a Califérnia, conhecida mundialmente
como o “Estado Dourado”, devido a di-
versificagdo agricola e avangadas téc-
nicas de plantio e irrigagdo.

Sdo 12 milhdes de hectares de ter-
ras, cercadas de lagos e montanhas, onde
75% deste total produzem, com irriga-
¢do, cerca de 250 produtos agricolas, a
maioria frutas e legumes. Isto sem falar

na produgdo pecudria, onde o clima
quente favorece o rebanho leiteiro — eg-
timado em mais de 1 milhdo de vacas
— e a pratica do confinamento em ins-
talagdes préticas e simples, a base de
subprodutos da agroindustria.

Uma das propriedades mais repre-
sentativas desta diversificagdo fica ng
Sacramento Valley, ao norte do estado
Localizada em Yollo, a River Gardeﬁ

Farm cultiva arroz, soja, mi-
lho, girassol, alfafa e horti-
granjeiros, em 7.480 hecta-
res. Como a regido & muito
seca — as vezes, nio chove
um dia sequer entre maio e
outubro—, o Proprietario
Ralph Curtis explicoy que o
manejo de solos € bem dife.
rente de outras regiges agri-
colas dos Estadog Unidos

Antes da semente ir 3 ter-
Ta, € preciso fazer, pela or-
dem, duas passadas de sub-
soladores, duas com grade

vender, 0 governo
compra a produgdo e
paga o prego de mer-
cado.

Além da compra
de sementes e os gas-
tos previsiveis com
combustivel, agua,
energia elétrica e ma-
nutengdo das maqui-
nas, 0 custo mais pe-
sado da lavoura pro-
priamente dita fica
por conta da aduba-
¢do, que vem sendo
realizada a cada trés
anos. Ou seja, trata-
se de um volume
muito reduzido de
custos de produgdo.

Mesmo assim, a
reposigdo de nutrien-
tes € feita de forma
racional. Um servigo
de satélite, explicou
Norman, monitora
cada parcela da pro-
priedade e aponta as
deficiéncia, num tra-
balho em conjunto
com a universidade
local.

Eu vou pra Cali-
férnia...— Saindo

14 - JANEIRO 1996

ancado em 1987, nos Estados
Unidos, o trator de esteiras Chal-
lenger acabou sendo a grande vedete
do tour técnico. Ele foi tocado, apal-
pado e desejado por todos os integran-
tes do grupo, que foram testemunhar a
sua fabricagdo na unidade de Dekalb,
Illinois, e o acompanharam no Farm
Progress Show e pelas fazendas do
Meio-Oeste e da California. Ver o Chal-
lenger em agdo fazia parte do roteiro.
Afinal, como se comporta um trator de
esteiras na terra da agricultura mais
rica do mundo? As respostas foram
aparecendo no meio do caminho.
Norman Otto, em Sandwich, Iili-
nois, tem no Challenger 75C o seu mai-
or aliado. Ele explora o potencial da
mdquina para fazer, antecipadamente,
todas as operagdes de plantio, o que
nédo seria possivel com um trator de
pneus. Seu colega Ralph Curtis, de Yo-
llo, Califérnia, chega a ter uma frota
propria de cinco Challengers, além de
dois alugados, em trabalho permanen-
te. Os agricultores brasileiros tiveram
a oportunidade de ver a maquina exe-
cutando as mais diversas tarefas e,
principalmente, discutir com os propri-

etdrios alguns detalhes operacio-
nais.

Todos foram undmines em trés
pontos. tem boa capacidade de cam-
po, causa baixissima compactagdo e
¢ muito versatil. “Nos ja vendemos
mais de 3.000 unidades no mundo in-
teiro”, informou Melvin Busch Jr, as-
sistente de marketing da Caterpillar
e um dos inventores do trator.

Durante o Farm Show, Melvin
ndo se cansava de explicar as virty-
des do equipamento a uma legido de
agricultores: até 35% a mais de po-
téncia na barra de tragdo, em solo
arado; servotransmissdo total, com
acionamento direto; diregdo diferen-
cial, uma exclusividade da Caterpi-
llar; sistema mobil-trac, que com-
bina a mobilidade e velocidade dos

pneus com a eficiéncia e o alto de-
sempenho das esteiras etc.

Pelo seu porte e tecnologia, o
Challenger esta capacitado a ope-
rar em grandes lavouras, como
cana, sofa, milho e arroz, onde o
volume de operagdes mecanizaveis
exige for¢a do trator, mas o solo, por
outro lado, dispensa a compactagdo.

pesada, duas com
grade leve e duas
€om a niveladora.
S6 com esta aragdo
profunda ¢ possivel
quebrar a torridez do
solo, para a que a
planta consiga bus-
car dgua no subso-
10", justificou.
dgua, alias,
Provém dos rios e
canais que descem
d_e Sierra Nevada em
dire¢do ao sul. Mas
nao € de graga: 40%
pertence ao governo
federal e 60% ao es-
tado da Califérnia,
¢om um custo apro-
ximado de US$ 6,00
por acre/pé (o equi-
valente a 123 metros
cubicos de 4gua).
~ E como 95% da
area ¢ de irrigagdo
por infiltragdo, este
item participa com
8% do custo total do
empreendimento,
numa média US$ 70
mil ao ano. A folha
de pagamento tam-
bém pesa: sdo 21
empregados fixos e



Otto, de Sandwich/Illinois: o plantio
convencional ainda rende muitos ""milhdes'

mais a mio-de-obra sazonal, formada
por mexicanos, que recebem US§ 8,00
por hora na colheita. A primeira vista
parece pouco, para os padrdes america-
nos, mas todos tém carro e moram na
cidade.

Curtis, por outro lado, consegue pro-

duzir praticamente sem gastar com de-

fensivos, uma vez que a rotagdo de cul-
turas evita a maioria das doengas e pra-
gas. “Aqui, quem trabalha com muito
defensivo vai a faléncia, porque a pro-
dugdo é toda identificada e sofre a cer-
rada fiscalizagdo sanitdria do governo”,
informou, ressaltando que o consumi-
dor prefere produtos que ndo oferegam
riscos a saude.

Neste més de janeiro, ao fechar o ba-
lango de 95, Curtis espera lucrar cerca
de US$ 2 milhGes, obtidos, em grande
parte, devido as excelentes produtivida-
des alcangadas e a boa reserva de agua,
captada em 94. Para chegar a este resul-
tado, a geréncia da Garden River ndo
deixa de computar um dado sequer do
ciclo de produgdo. S6 a cultura do to-
mate, que ocupa 1.100 hectares, vai ren-
der 145.200 toneladas, com uma produ-
tividade estimada em 132 toneladas/ha.
Ou seja, a River vai faturar assombro-
sos US$ 7,2 milhdes apenas com esta
fruta, ao vender cada tonelada, proces-
sada na propria fazenda, por US$ 50,00.

Batata frita para o gado — Saindo
de Sacramento Valley em diregdo ao sul,
o grupo de brasileiros se fixou em Bu-
tonville, na regido do San Joaquin Val-
ley, para conhecer os 4.400 hectares da

"

propriedade dos Fray. Os 50 funciona-
rios fixos mais a mdo-de-obra volante
(a um custo de US$ 16,00 a hora) to-
cam lavouras de algodio, alfafa, cenou-
ra, batata e trigo, todas irrigadas. A al-
fafa é fenada e vendida a US$ 1,00 o
quilo, enguanto a produgdo de batata vai
para uma féabrica de chips.

Parte da propriedade, segundo o es-
tagiario de gerente Jack Fray, serve de
“albergue” para bovinos confinados pro-
venientes do México que, posteriormen-
te, serdo terminados em outros locais.
“Abrigamos e alimentamos cerca de
3.000 cabegas por ano (cruza brahman
X europeu), utilizando os nossos resi-
duos de lavouras e as sobras da indus-
tria de batata, que nos ¢ cedida gratuita-
mente”, explicou Jack, sem querer de-
talhar a formula da mistura.

Ao contrario do que ocorre no Bra-
sil, quando muitos filhos de fazendei-
ros ja se consideram “donos do mundo”,
embora ainda inexperientes, Jack infor-
mou que déa duro o dia inteiro, ao mes-
mo tempo em que cursa Agronomia. Ele
sO sera considerado socio do negdcio
quando, apés cinco anos de estagio, for
aprovado pela familia, o que o faz se
empenhar cada vez mais. 3

P América do Sul Tur
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visitante de Isla Margarita, na

Venezuela, deve ter em mente um

dado fundamental para sua estada
perfeita: uma brisa suave e constante ndo
permite notar o calor e,
conseqglientemente, a acao sol.
Mergulhando devagar no sol, o visitante
terd um paraiso a sua disposicao. A
temperatura varia entre 37°C em
setembro e 24° nas frescas noites de
janeiro, com a média anual de 272,

Em algumas das praias, a brisa se
transforma em vento constante, criando
alguns pontos de atracdo para
windsurfistas. A praia de Yaque, por
exemplo, & considerada como o segundo
melhor ponto do mundo para o esporte.
Indica-se as praias de Pedro Gonzélez,
Guacuco, Moreno, La Galera, Pampatar
e La Caracola para wave runners. Ja os
surfistas encontram em Isla Margarita o
desafio de “praticar” o esporte em um
mar praticamente liso.

Se os jovens descobriram Yaque,
todos os turistas descobrem que a
cordialidade, a hospitalidade e a
amabilidade do margaritenho, unidas a
beleza das praias, a tranquilidade e &
calma da ilha, sdo o melhor remédio
contra o stress. Para quem quiser sair da
sua praia, foi construido um sistema
rodovidrio muito bom, gue torna tudo
perto. Afinal, Isla Margarita tem largura
méxima de 33km e comprimento de 64
km. Quem aluga um automével para
conhecer num ritmo proprio todas as
atracées da ilha pode ter uma imensa
surpresa ao encher o tanque, colocando,

Melhor
e Popular

A praia El Agua se destaca em
varios pontos: bons restaurantes,

Abolindo o stress  zw s ot

cedeu lugar aos novos costumes,

Texto: Renato Brenol Andrade / Fotos: Ricardo Barcelos(*) sendo comum o top less, natural,

em meio a multiddo que ja nem
repara em seios desnudos. Bem,
sejamos sinceros, uma ou outra
vez, as cabegas se viram quando
passa uma “deusa”. Nada
constrangedor, que possa causar
gualquer embarago para a jovemn
passeando com seu monoquini.

por exemplo, uns 40 litros: vai pagar
US$ 1,2.

Durante o dia, muito sol (chove pouco
durante o ano), em qualquer uma das
praias, algumas modernas, confortéveis,
com excelente infra-estrutura; outras
mais agrestes, isoladas. A movimentagéo
a noite ocorre basicamente em Porlamar,

onde os jovens dominam as cercanias do  yantagem: pertence a cadeia RCI de

Mosquito Coast e os de mais idade tempo compartilhado. Muitos brasileiros
distribuem-se pelo BarraCuba e Piano estavam 4 aproveitando a tarifa

Blanco. A hotelaria sempre apresenta compensadora. Os hotéis, de maneira
novas alternativas. O Dunes Resort, por geral, tém programas de entretenimento
exemplo, é perfeito para um descanso e lazer, incluindo cuidados para as
prolongado. E tem uma grande criangas.

Passeios
vvy-:vr . ¥

O sistema
rodoviério
permite o
aluguel de um
automével.
Meédia de US$
40 a diaria.
Bem mais
trangtiilo, é
utilizar o
sistema de
turismo
receptivo.

A agéncia Octopus, por exemplo,  mergulho, variando de US$ 15 para
oferece excursdes maritimas e um “tour” de compras a US$ 80 para
terrestres, incluindo “jeep saféri”, o cruzeiro de mergulho.
passeios a cavalo, passeios de barco e
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Um mundo de compras

P orlamar é o coracao do comércio
e da vida noturna.

Como descreveé-la?

A maneira mais aproximada é dizer
que se trata de uma Ciudad del Este
muito maior e mais organizada. Artigos
de todas as partes do mundo estio a
venda.

Porlamar tem trés zonas comerciais
claramente diferenciadas em fungao do
prego.

O Novo Mercado Municipal de

Lagoa da Restinga

O Parque Nacional permanece
aberto das 7h as 17h e se pode

Conejeros tem
centenas de lojas
vendendo tudo,
mais popular.
Outra érea é
constituida pelos
“calcaddes” das
ruas Guevara e
Gomez, cuja
caracteristica é a
transi¢ao entre o
atacado e o
varejo, com
precos médios.

E nas
avenidas
Santiago Marifio
e 4 de Maio, a
impresséo é
muito préxima a
de uma rua
comercial de
Primeiro Mundo.

A base de
todo o comércio
é a perfumaria, bebidas, roupas, joias e
artigos para o lar.

Ja Pampatar mantém melhor seu
caréter histérico, com o Castelo de San
Carlos de Borromeo, a Igreja do Cristo
del Buen Viaje e a antiga Alfandega.

La Asuncién é a capital do Estado de
Nueva Esparta (que engloba as trés ilhas),
e apresenta a segunda igreja mais antiga
da Venezuela, a Catedral de Nuestra
Sefiora, construida entre 1571 e 1617.

A povoagdo mais importante do

fazer passeio para observar a vida
animal alugando barco para cinco
pessoas por US$ 7. Quanto mais
cedo, mais atividade dos péssaros e
mais calmas as dguas do mar para
um bom mergulho.

Quem gosta de ouvir histérias
deve escolher o barco 22, porque o
“capitao” Pedro Serrano esta ali ha
30 anos. Para o almogo, o
restaurante Chipi Chipi (pequeno
molusco), na beira da praia, em
meio aos coqueiros, oferece
refeigdes entre US$ 5 e US$ 8. A
grande pedida & o prato de lagosta,
por US$ 15.

norte da ilha & Juan Griego. No todo,
existem 8 municipios e 51 nuicleos
populacionais, que se adaptam a novos
tempos dando a Isla Margarita sua
feicdo moderna de um império do lazer
em desenvolvimento.

A praia Yaque é considerada
como o segundo melhor ponto
do mundo para o esporte. A
média da diéria hoteleira é de
US$ 100, mas 14 existe pequeno
hotel de um brasileiro casado
com uma suica onde a reserva
pode ser feita por US$ 55 para
casal. Todo o equipamento pode
ser alugado.

(*) Viajaram a convite de:

Viasa — Aerolineas de Venezuelaq,
que tem véos para a Isla Margarita, a
partir de Rio de Janeiro e Sdo Paulo,
com escala em Caracas.

Nortur — Operadora de Turismo,
que tem pacotes para Isla Margarita,
com informagées pelos fones (011)

256-5922 e 257-6133.
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ARMAZENAGEM

Tudo comeca na planta

Erico Aquino Weber

ara alcangarmos os-objetivos des-
P te artigo, que pretende oferecer

aos leitores conhecimentos bésicos
indispensaveis para melhorar a qualidade
dos grdos armazenados, e alerta-los quan-
to aos problemas sérios advindos do be-
neficiamento inadequado, vamos conhe-
cer o layout (planta esquematica) de uma
unidade de armazenagem.

Também conhecido por fluxograma, o
layout estuda o fluxo dos grios desde o
recebimento na unidade, as fases do be-
neficiamento, os equipamentos, o arma-
zenamento e a expedigdo.

Geralmente, em unidades pequenas, a
capacidade de fluxo gira em torno de 20 a
40 toneladas por hora (t/h). Pequenos ar-
mazéns gerais ou postos de cooperativas
possuem capacidades que varia de 60 a 80t/
h, enquanto as unidades maiores tém ca-
pacidade de 120 a 240t/h de fluxo ou mais.
Unidades portuarias, por exemplo, podem
movimentar até acima de 1.000t/h, porém,
operam com graos limpos € Secos.

O fluxo nominal da unidade em t/h
corresponde ao maximo fluxo no que diz
respeito 4 capacidade dos transportadores
e maquinas de limpeza para graos secos.
A capacidade real, entretanto, depende da
umidade dos grios. Por este motivo, € in-
dispensével conhecer a capacidade ope-
racional para grios umidos, tendo como
referéncia a umidade de 18% para graos
de soja.

Uma unidade que conta, por exemplo,
com um secador de 40t/h, e com capaci-
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dade nominal (graos secos) de 60t/h para
recebimento e limpeza de grios de soja
com 18% de umidade inicial (quando se-
cos caindo para 13%), operara com capa-
cidade real de 40t/h. Grdos com menor
umidade fazem a capacidade aumentar
Entretanto, graos com umidade inicial
acima de 18% diminuem a capacidade de
secagem, caindo para menos de 40t/h.

A figura mostra o fluxograma de uma
unidade armazenadora. Nela vemos o re-
cebimento dos grios e a coleta (1) de uma
amostra da massa que é encaminhada para
analise em laboratério, onde se verificara
especialmente: o teor de umidade; teor de
impurezas; percentagem de quebrados; e
percentagem de ardidos. No caso do mi-
lho, se recomenda ainda verificar da exis-
téncia de insetos e fungos
(micotoxinas), que tem sido
uma exigéncia de compra-
dores mais criteriosos. Em
alguns casos, o percentual
de o6leo e outros nutrientes
de interesse comercial tam-
bém é analisado.

Passando pela balanga,
os graos sdo descarregados
numa das moegas. Geral-
mente, as unidades possuem
varias moegas, que serdo uti-
lizadas segundo faixas de
umidades diferentes, evitan-
do a mistura de graos menos
Umidos com gridos muito
umidos, com a finalidade de

s TTJVT'*:-E'IT“
EXPEDICAO.

facilitar e melhorar a qualidade da seca-
gem.

A partir das moegas, o fluxo de grios
secos com menos de 14% de umidade
passa apenas pelas maquinas de limpeza
(ML), de onde segue diretamente para os
silos ou expedigao.

Neste caso, o fluxo serd o nominal,
com a cadéncia maxima e as maquinas
retirando as impurezas até que permane-
¢a um maximo de 1%.

No caso de grios imidos, com mais
de 14% de umidade, ha duas situagdes a
observar:

a) casos em que a umidade ndo ultra-
passa a faixa de 17% e a unidade armaze-
nadora dispde de sistema forte de aeragdo
no silos, procedendo a secagem na pro-
pria estrutura — nestes casos, o fluxo sera
igual ao dos graos secos;

b) casos de grdos com umidade supe-
rior a 17%, o fluxo passa por uma méqui-
na de pré-limpeza (MPL), com a finalida-
de de reduzir o teor de impurezas, evitan-
do danos mecénicos ao secador e a seca-
gem desnecessaria de impurezas.

Nesta situagdo, sempre em fluxo con-
tinuo, os grdos passam pelo secador (S) e
pelo controle de umidade no ponto 2. Os
grao secos seguem para a maquina de lim-
peza (ML), silos ou expedigdo. Na méqui-
na de limpeza, poderdo ser retirados os
grios quebrados (3), com a finalidade de
melhorar as condigdes de armazenagem
dos gréos inteiros, e destinar prioritaria-
mente os quebrados para as indistrias e o
imediato esmagamento, jd que estes sdo
mais sujeitos ao ataque de insetos, fun-
£0s, a0 aquecimento etc.

Apéds a ML, existe o controle de im-
purezas (4) e os graos seguem através dos
transportadores para silos ou diretamente
para a expedigdo.

Na maioria das unidades
existe a opgdo de os grdos
armazenados retornarem
para as méaquinas de limpe-
za e para os secadores,
como pode ser visto na fi-
gura.

No nosso préoximo “en-
contro”’, passaremos a estu-
dar os equipamentos, come-
¢ando pelas maquinas de
pré-limpeza, seguida das
maquinas de limpeza e se-
cadores.

Outras informacgdes
com o autor: telefax (051)
217-1012. ki
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O setor agropecudrio
entra 96 tentando se recompor da "paulada”

recebida em 95.

Atente para as previsoes.

Jodo Paulo Uriartt

final, como sera este ano para a
&gricultura? Teremos outra boa
afra ou a veremos encolher? A
eterna guerra de pregos vai, finalmente,
favorecer os produtores? O que podemos
esperar do Governo Federal? Como vai
se comportar a economia do Brasil e que
reflexos serdo sentidos no agribusiness?
A Granja foi a campo e ouviu espe-
cialistas, empresarios e liderangas seto-
riais para saber o que nos reserva este
ano tdo especial, o segundo do governo
Fernando Henrique Cardoso, e ja inseri-
do num contexto de fim de século.

De uma forma geral, as opinides sido
otimistas, permitindo prever um desem-
penho satisfatério para o complexo agro-
industrial do Pais, em que pese uma ge-
neralizada previsdo de redugdo da pro-
dugdo fisica. Ha, também, algumas opi-
nides bem pessimistas, embasadas nas di-
ficuldades de 1995. De acordo com o
engenheiro agronomo André Meloni
Nassar, da Assessoria Econdmica da So-
ciedade Rural Brasileira (SRB), embora
a safra 94/95 tenha apresentado a maior
colheita da histéria da agricultura do Pafis,
com aproximadamente 81 milhdes de
toneladas de graos, muitos problemas fi-
zeram — e ainda fazem — parte da vida
do agricultor. )

Além da produgdo recorde, diz ele, a
safra anterior foi marcada pelo alto cus-
to dos financiamentos agricolas que, atre-
lados a taxa referencial, tiveram seus pre-
¢os minimos descasados da corregdo da
divida do produtor. Esse problema se pro-
longa até hoje com as discussdes ao re-
dor da securitizagdo das dividas agrico-
las.

Fomos também recordistas no volu-
me de grdos importados, principalmente
devido a sobrevalorizagdo cambial do
real, e no achatamento dos pregos rece-
bidos pelos produtores no periodo da co-
lheita, especialmente nos meses de mar-
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¢o a junho. Tudo isso cul-
minou na diminui¢do da
receita agricola que, no
setor de grdos, segundo o
professor Fernando Ho-
mem de Melo, do Depar-
tamento de Economia da
Universidade de Sdo Pau-
lo (USP) e pesquisador da
Fundagdo Instituto de
Pesquisas Econdmicas
(Fipe), caiu de R$ 20,9 bi-
lhdes para R$12,8 bilhdes
(-38,6%).

Para a safra 95/96, as
estimativas ndo sdo nada
animadoras. A Compa-
nhia Nacional de Abaste-
cimento (Conab) prevé
queda na produgdo vari-




ando de 4,6 a 10%. Para
a area plantada, as esti-
mativas sdo de -2,5 a
9,5%. As previsdes de
queda podem ser expli-
cadas de varias formas:
dificuldade para obten-
¢do de crédito de custeio,
principalmente para o
produtor que ainda tem
pendéncias com os ante-
riores, atrasos no plantio
em fungdo da estiagem
generalizada no inicio da
safra, expectativa de
queda na produtividade
das culturas pelo menor
uso de pacotes tecnolo-
gicos, em especial adu-
bos, corretivos, defensi-

Perspectivas

vos e sementes certificadas.

Além do problema de déficit alimen-
tar que uma pequena produgdo pode cau-
sar, existe a questdo das oportunidades
de emprego perdidas na agricultura. Con-
forme estimativas dos técnicos do Minis-
tério da Agricultura, com base nos da-
dos da Conab, temos os seguintes cena-
rios: se a redugdo na area plantada for de
2,5% (limite inferior previsto pela Co-
nab), o setor perdera 473.000 postos de
trabalho; se a area cultivada diminuir em
9,5%, teremos menos 833.000 empregos
no campo.

De acordo com este mesmo estudo, a
queda na produgdo ndo sera acompanha-
da pelo consumo, obrigando o Pais a im-
portar mais graos, gerando uma perda de
divisas de US$ 2,73 a US$ 3,46 bilhdes.

Depois da crise, a retomada — No
fim do ano passado, entretanto, dois fa-
tores colaboraram para indicar uma re-
cuperagdo do quadro econdmico vivido
pelo agro brasileiro, como lembra o pro-
fessor Fernando Homem de Melo.“De
um lado, o governo introduziu as medi-
das de securitizagao das dividas dos pro-
dutores e, a0 mesmo-tempo, prorrogou
as dividas vencidas e ndo pagas. De ou-
tro lado, confirmou-se uma expressiva
melhoria dos pregos atuais e futuros no
mercado internacional de grdos.” A 1lti-
ma previsdo de produgdo e de estoques
mundiais de gréos feita pelo Departamen-
to de Agricultura dos Estados Unidos
(USDA) indicou uma situag¢do de escas-
sez para 1996. As variagdes de estoques
mundiais sdo as seguintes: trigo, - 13,5%;
arroz, - 13,4%; milho, - 34,3%;; soja, -
23,5% e algodio, + 9,7%.

Porém, segundo a primeira estimati-
va da Conab, a area plantada com graos
podera diminuir 8,4% na regido Centro-
Sul na safra 1995/96, com a produg@o en-
colhendo em até 9,1%. A previsdo do
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IBGE, por sua vez, indica uma queda de
7,7% na area plantada no Centro-Sul, dis-
tribuida como segue: algodio, - 8,5%;
arroz, - 10,0%; feijdo, de - 1 a - 7,5%;
milho, - 5,7%; soja, -10,9%. Caso consi-
deremos possiveis diminuigdes de pro-
dutividade, a produgdo brasileira de graos
podera ser de 10 a 12% menor que a 1l-
tima, caindo para 70 a 72 milhdes de to-
neladas.

“A melhoria do quadro agricola des-
crito acima podera reduzir um pouco a
perda prevista de produgdo. Conclui-se,
assim, que estaremos iniciando um pro-
cesso de recuperagado dos pregos agrico-
las em 1996. A ‘dncora verde’, como a
ocorrida em 1995, terminou. Todavia, €
preciso que o governo aceite, como ne-
cessaria, essa retomada dos pregos agri-
colas e ndo inicie vendas de estoques a
pregos baixos”, exortou Melo.

Arroz — E uma cultura que tem sua
produgdo voltada para mercado intemno.
Nos ultimos cinco anos tem sofrido con-
corréncia com produto importado, que
apresenta pregos e condi¢des de financi-
amento e prazos vantajosos. A queda na
produgdo certamente se refletird em au-
mento nas importagdes.

Milho — A produgdo brasileira tem
atendido a demanda nos ultimos anos.
Assim como o arroz, é voltado para o
mercado interno, principalmente para
consumo animal (aves, suinos e bovino-
cultura leiteira). Nosso principal proble-
ma é a baixa produtividade. E um produ-
to que tende a crescer muito com aumen-
to de tecnologia. As importagdes vém au-
mentando nos tultimos anos, atendendo
principalmente a regido Nordeste. Os
menores custos de transporte maritimo e
a isengdo de tarifas do Mercosul tornam
o milho argentino mais competitivo, no
Nordeste, do que aquele produzido no

COMPARATIVO DA PRODUGAO
DE GRAOS - BRASIL
SAFRA 1995/96
em 1.000 toneladas
EgD Safra k

95/96 |
Cultura
94/95 Limite | Limite
Inferior | Superior
Algodéo 1.050,0 989,2| 1.062,2
Arroz 11.243,4 | 10.285,6 | 10.970,1
Feijdo 1® safra| 1.007,3| 1.038,2| 1.105,5
Milho 1% safra (34.208,0 | 29.727,3 | 31.430,3
Soja 25.934,1 | 23.243,1 | 25.112,1
Total 73.442,8 | 65.283,4 | 69.680,2

Fonte: CONAB/DIPLA

ESTIMATIVA DA AREA A SER
PLANTADA - REGIAO CENTRO-SUL
SAFRA 1995/96
(em 1.000 hectares)

Safra b

Cultura 95/96 |
94/95 | Limite | Limite

Inferior | Superior

Algoddo 735,8 650,5 712,2
Arroz 2.550,3| 2.336,6| 2.526,9
Feijdo 1° safra| 1.385,8( 1.246,5| 1.335,9
Milho 1 safra | 9.025,3 | 8.310,5| 8.851,1
Soja 11.081,4 | 9.890,4| 10.728,2
Total 24.778,6 | 22.434,5 | 24.154,3

Fonte: CONAB/DIPLA

Centro-Oeste.

Os estoques sdo os maiores ja atingi-
dos, trazendo boas perspectivas para o
abastecimento interno.
Por outro lado, deve
apresentar queda de 8
a 10% na produgdo. O

2 Unidades

governo foi um gran- 70000
de comprador na safra
passada e ndo preten-  60.000
de repetir a conduta

o 50.000
nessa proxima. O ce-
nario mundial apre- 45500
senta boas perspecti-
vas para a cultura. Os  30.000
estoques estdo baixos,
as cotagdes internaci- 20.000
onais estdo altas. En- o
tretanto, pouco Sse ]
pode dizer quanto & 0

mercado internacional. A produgio vem
caindo vertiginosamente. Estima-se que
para 95 tenha girado em torno de 1,5
milhdo de toneladas. No mercado inter-
nacional, o trigo € a cultura mais critica.
Ha4 indicios de desasbatecimento. Os es-
toques mundiais atingiram os menores
volumes dos ultimos anos e os maiores
pregos nos ultimos 15 anos.

Café — O mercado de café tem apre-
sentado caracteristicas peculiares. Em
primeiro lugar, as estimativas para a sa-
fra brasileira tém girado em torno de 12,6
milhoes de sacas devido a geada do ano
passado. Cabe lembrar que o Pais ja pro-
duziu 24 milhdes de sacas. Além disso,
as estimativas de consumo mundial, em
torno de 90 milhdes de sacas, tém indi-
cado escassez do produto, pois a produ-
¢do mundial devera ser de 86,7 milhdes
de sacas. Os pregos internacionais, en-
tretanto, ndo tém correspondido a esse

BRASIL - PRODUGAO E

VENDAS DE MAQUINAS AGRICOLAS

B PRODUGAO
O VENDAS INTERNAS

1

1989
Fonte: ANFAVEA

influéncia dos pregos
internacionais no mer-
cado brasileiro.

Soja — Ao contrério do milho e do
arroz, ¢ uma cultura voltada para expor-
tagio. As maiores perspectivas para a
soja estdo no mercado internacional. A
queda das estoques mundiais e e]eveig:ﬁo
dos pregos internacionais favorecerao o
produtor brasileiro. O exportador devera
obter pregos melhores, devido a relagdo
com a Bolsa de Chicago. Além disso, a
queda da produgdo norte-americana po-
deré abrir novos mercados para o produ-
to brasileiro. A partir da safra 95/96 o
Governo Federal sai de vez do mercado
de soja. O prego minimo foi extingiiido
e ndo ha formas especiais de financia-
mento como ocorre para algoddo, milho,
feijdo e arroz. ,

Trigo — Seguindo a mesma linha do
algodio, a produgdo brasileira de trigo
sofre a concorréncia do produto impor-
tado. Enquanto que ha 9 anos atras o Bra-
sil chegou & auto-suficiéncia na sua pro-
dugio, hoje é totalmente dependente do

1990 1991 1992 1993 1994

cendrio. As perspectivas sdo imprevisi-
veis. O produtor brasileiro, as cooperati-
vas e os exportadores de café também
enfrentam problemas de falta de financi-
amentos e, a0 mesmo tempo, véem seus
estoques baixarem cada vez mais. Em
1995, o Brasil ndo deve corresponder ao
desempenho das exportagdes atingido em
94. No ano passado foram exportados
US$ 2,59 bilhdes. Em 95, até setembro,
foram exportados US$ 1,3 bilhdo, 19% a
menos que em igual periodo de 94.
Crise nos insumos — Os dados re-
ferentes a 1995 mostram claramente uma
diminui¢do no consumo de fertilizantes,
corretivos e sementes, o que se refletira
diretamente na produtividade dos grios.
Em 1994, por efeitos do Plano Real,
o setor de insumos cresceu. Atingimos o
consumo recorde de 11,9 milhdes de to-
neladas de fertilizantes, foram vendidas
45,6 mil unidades de maquinas agrico-
las e movimentou-se US$ 1,4 bilhdo no

A GRANJA - 23




TECNOLOGIA NA

INDUSTRIALIZACAO

DE POSTES
DE MADEIRA

E o que a ICOTEMA emprega no
tratamento da madeira do eucalipto
para postes e mourdes com todas

as dimensoes e padroes.
Consulte-nos

& ®
icoteman

INDUSTRIA E COMERCIO DE TRATAMENTO DE MADEIRAS LTDA.

Matriz - Av. Eng® Gianni Palanga, 191 - Itu - Sdo Paulo
Telex 11 79815 - Fax: (011) 783-0269 - Tel. (011) 409-2611

Escritério - S3o Paulo - SP - Tel. (011) 826-5188

ALARMES
AUTONOMUS®

acionados a polvora, seguros

catalogo.gratis Fone: (051) 342:5176

Cx. Postal8502

91901-970 Porto Alegre -RS RIO GRANDE DO SUL FONEIFAX: (051) 233-1822

RIODEJANEIRO  FONE/FAX: (021) 235-6032
PARANA

Preco RS 25,00 cada FONEIFAX: (041) 367-3366

Desconto para quantidade

24 - JANEIRO 1996

SAQ PAULO FONE: (011) 220-0488 - FAX:(011) 220-0666

setor de defensivos. Em 95, porém, ocor-
reu exatamerite o inverso, com redugio
em quase todos os segmentos, especial-
mente nos setores de maquinas e fertili-
zantes.

Calcédrio — Nas duas ultimas safras
(1992/93 e 1993/94), o consumo de cal-
cario apresentou um crescimento de 30%
a0 ano. As culturas que mais demandam
calcario sdo a cana-de-agtcar e laranja.
Nesta safra, o consumo caiu em torno de
20% sobre o volume comercializado para
0 mesmo periodo do ano anterior. Isso se
deve a diminuigdo do uso de calcério pelo
setor citricola. A cana-de-agtcar, por sua
vez, manteve o consumo de calcéario ao
nivel proximo do ano anterior, em fun-
¢do dos bons pregos internacionais.

Fertilizantes — De janeiro a setem-
bro de 95, o consumo de fertilizantes caiu
em 10,9% quando comparado a igual
periodo de 1994. Embora nos meses de
agosto e setembro tenha havido uma re-
cuperagéo, foi insuficiente para cobrir os
deficits do setor ocorridos de abril a ju-
lho (em média de 30% ao més).

_ Defensivos Agricolas  Segundo o
Sindicato Nacional de Defensivos Agri-
colas (Sindag), de janeiro a setembro
houve um crescimento de 15% no valor
total comercializado. Em 1994, esse cres-
cimento expandiu-se mais nas vendas de
Inseticidas, seguidos pelo aumento de
31,8% nas vendas de herbicidas. Em
1995, se comparado a igual periodo do
ano anterior, as vendas dos inseticidas,
acaricidas, fungicidas e outros defensi-
vos cresceram 20%, e os herbicidas re-
duziram cerca de 0,5%.

Méquinas Agricolas — Apesar da
recuperagido das vendas de maquinas
agricolas a partir de 1992, o ano passado
apontou queda. O produtor agricola com-
Pra méaquinas principalmente através de
financiamentos (Finame). Portanto, o
problema do alto custo dos empréstimos
se refletiu em cheio nas vendas.

Sementes — Em 1994, os meses de
agosto e setembro juntos representaram
0 pico de comercializagdo de sementes
com 90% do total, em média. Em 1995,
€ssa participagdo caiu para 45%. Esse
ano produziu-se 17% menos que no ano
passado.

_ Considerando o fato de que o plantio
ja foi concluido na maior parte dos esta-
dos, o diferencial de 17% no total pro-
duzido até setembro mostra um consu-
Mo menor por parte dos agricultores.
Segundo analistas do proprio setor, para
a safra 95/96, muitos agricultores subs-
tituiram sementes certificadas por grios.



O que pensam as liderangas do agribusiness
sobre 0s novos ventos que irdo soprar no campo em 1996

Anténio de Salvo, da CNA

CNA-Confederacio Nacional

da Agricultura

Antdnio de Salvo — Presidente

“0O ano de 1996 sera um ano decisi-
vo para a consolidagdo do Plano Real. O
agribusiness, que o manteve 2 tona, com
relativo sucesso, até agora, nio mais
apresenta condigdes de constituir-se no
grande moderador dos pregos.

A incora verde murchou, pela enor-
me incompeténcia do Governo Federal
em ndo permitir ao setor uma renda mi-
nima capaz de viabilizar safras satisfa-
torias.

O campo empobreceu-se mais ainda,
contaminando o conjunto do agribusi-
ness, 4 montante e a jusante da produ-
¢d0. Sera um ano dificil e decisivo. Difi-
cilmente a sociedade sair4 ilesa dos ab-
surdos que se praticaram no passado.”

BM&F-Bolsa de

Mercadorias & Futuros

Manoel Francisco

Pires da Costa — Presidente

“A Bolsa de Mercadorias & Futuros

(BM&F) sempre colocou como uma de
suas prioridades o desenvolvimento da
agropecudria, tanto pelo vislumbre de
uma inevitdvel mudanga na relagio Es-
tado-sociedade, como pela certeza de que
a globalizagdo da economia cedo ou tar-
de exigiria dos agentes maior eficiéncia.

Embora ainda com muito espago para
crescimento, nossos mercados agropecu-
arios ja movimentam cerca de R$ 29 mi-

Manuel da Costa, da BM&F

lhdes diariamente, com cotagdes para
café, boi gordo, soja e aglicar. A estabili-
dade econdmica aliada & necessidade
cada vez maior de prote¢do de pregos
geraram um alongamento de prazos ne-
gociado para até dez meses.

Com bases nessas novas condig¢des
macroecondmicas e no esforgo da insti-
tuicdo, as perspectivas para 1996 sdo as
melhores possiveis.

Nio s6 no aumento da base de usua-
rios dos mercados ja existentes, como
também na criagdo de novos produtos,
para os quais ja percebemos demanda, a
exemplo do setor de energia.

Se 1995 foi o ano da transi¢do, 1996
serd o da consolidagdo das ferramentas
do livre mercado como prioritérias na for-
magio de pregos. Os pregdes da Bolsa
de Mercadorias & Futuros certamente
terio muito a contribuir.”

CEVAL ALIMENTOS S.A.
Vilmar O. Schiirmann
— Diretor Geral

“0 ano agricola de 1996 sera carac-
terizado por pregos elevados, tanto na
area de graos (milho, trigo, soja, arroz)
como nos subprodutos da sua industria-
lizagdo (carnes, laticinios, massas, bis-
coitos etc).

As significativas quebras na produ-
¢do agricola nos Estados Unidos e Chi-
na e perspectivas de menor area planta-
da nas culturas de verdo na América La-
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Vilmar Schiirmann, da Ceval

tina formardo um quadro de oferta infe-
rior & demanda, proporcionando uma ele-
vagdo média de pregos superior a 20%
dos niveis do ano passado.

CIBA SEMENTES
Delano Benvenutti — Diretor da
Divisio de Sementes no Brasil

“A agdo pouco eficaz do governo na
disponibilizagdo de recursos, as altas ta-
xas de juros, o aumento real em custos
de produgdo e a baixa no prego dos prin-
cipais produtos agricolas fizeram de 1995
um ano bastante dificil. Mas 1996 des-
ponta com boas perspectivas para o se-
tor de agribusiness.

Com a queda da produtividade e dos
investimentos em 1995, o mercado so-
frerd uma deficiéncia de grdos, o que
contribuira para uma recuperagao de pre-
¢o dos principais produtos para o proxi-
mo ano.

Além disso, o governo devera apre-
sentar um desempenho melhor na area de
crédito agricola.

CAMIL

Alceu Cunegatto Marques

— Diretor Presidente

“A agroindustria tem sido a mais im-
portante fonte de renda e emprego nas
cidades médias mais entranhadas no in-
terior brasileiro.

A esperanga € que o movimento de
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Delano Benvenutti, da
Ciba

Alceu Marques, da Camil

capitais privados de um modo geral apor-
tem mais fortemente nas agroindustrias
brasileiras. Considerando que o estado
estd falido, somente com capitais priva-
dos nacionais e internacionais as agroin-
dustrias brasileiras podem melhorar e
crescer. Esta € uma possibilidade e uma
perspectiva para 1996.”

COOPERVALE

Alfredo Lang

— Diretor Presidente

“A realidade da triticultura brasileira
espelha um quadro ndo muito promissor,
pois a safra do cereal gira em torno de
1,6 milhdo de toneladas. Ou seja, a me-
nor produgdo desde 1972, sendo que em
1985 o Brasil produziu 6 milhdes de to-
neladas. Esta situagdo esta obrigando o
Pais a importar mais de 6,3 milhdes de
toneladas, num momento de elevagdo do
prego do cereal no mercado internacio-
nal, impulsionada pela diminuigdo dos
estoques internacionais que devem ficar
em torno de 107,1 milhdo de toneladas,
o menor volume dos Gltimos trinta anos.

Apesar de todas as situagoes adver-
sas que o sistema produtivo brasileiro
vem enfrentando, espera-se que para esta
préxima safra ocorra um incremento na
area de trigo.”

PINHALENSE S/A
MAQUINAS AGRICOLAS
Lourenco Del Guerra — Diretor

“A cafeicultura vem passando, nos
ultimos anos, por momentos de real difi-
culdade. A realidade é que um produto
considerado nobre passou, cada vez mais,
a ser tratado como uma simples commo-
dity, e por razdes bastante conhecidas
teve seu prego aviltado.

No tltimo ano, em fungdo da quebra
de produgdio, houve um retorno a pregos
mais reais, mas a grande verdade € que
os pregos praticados neste passado pro-
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Alfredo Lang, da Coopervale

Lourengo del Guerra, da

Nils Hagman, da Valmet

Pinhalense

ximo descapitalizaram tanto o setor que
a sobrevivéncia do ramo do agribusiness
direcionado a cafeicultura sofreu enor-
memente. Como prova disso fica a triste
imagem de vermos varias industrias de
equipamentos de processamento de café
encerrando suas atividades.

Com relagdo as perspectivas para 96,
entendemos que o quadro ird se transfor-
mar, uma vez que apesar dos pregos nao
estarem no padrdo que os cafeicultores
gostariam para poderem zerar seus défi-
cits, estdo em niveis tradicionalmente
bons.”

VALMET S.A.
Nils Hagman — Presidente

“A indistria estava certa que, enfim,
o mercado agricola brasileiro estaria se
recuperando e 1995 apresentaria indices
de desempenho superiores aos de 1994,
quando foram comercializados cerca de
38.500 tratores.

No entanto, os juros altos, a dificul-
dade de obtengdo de crédito, o baixo pre-
¢o dos produtos agricolas aqui € no ex-
terior, mais a colheita de uma supersafra
sem prego minimo garantido, fizeram
com que o agricultor ndo dispusesse de
recursos para aplicar em sua lavoura.

As conseqiiéncias foram funestas. Na
melhor das hipéteses, o mercado de tra-
tores em 95 deve ter fechado em 18.500
unidades, com um nivel de emprego 22%
menor do que 94,

Apesar deste cendrio, apostamos que
96 sera melhor do que 95. A estabilidade
do Real, a sinalizagdo da recuperagio de
pregos agricolas e a abertura de um fi-
nanciamento mais realista para o agricul-
tor impulsionam uma recuperagio, ain-
da que modesta, do mercado.”

NEW HOLLAND
Alessandro Pulicei

— Diretor Comercial

“O ultimo semestre de 1995 foi o pior
da histéria da industria de maquinas agri-
colas. Nem nos piores anos do Plano
Collor o setor passou por uma crise tio
grande. Dos 28.198 tratores vendidos de
abril a outubro de 1994, o setor vendeu
apenas 7.864 no mesmo periodo deste
ano, o que representou uma queda de
72%. Em colheitadeiras, a queda foi ain-
da mais dramaética, caindo de 1.697 para
160 maquinas vendidas no mesmo peri-
odo (-91%). _

O problema do setor, porém, nio esté
apenas nas altas taxas de juros para fi-

nanciamento e nas restrigdes de crédito.

Fator importante, mas tio fundamental,
¢ a falta de uma politica agricola a mé-
dioe longo prazo. =

Para 1996, entendemos que enquan-
to o governo ndo definir regras claras,
que permitam ao agricultor planejar o seu
negoclo, a agricultura sofrera quedas na
produgio e na produtividade, redugio da
area plantada com perda de competitivi-
dade internacional.”

MARCHESAN

Armando Marchesan

i Diretor Presidente

O agricultor brasileiro, que em al-
gumas regides ja alcanga niveis de pro-
dutividade comparado aos melhores do
mundo, exigira cada vez mais implemen-
tos e maquinas agricolas de maior rendi-
mento e elevada precisdo no trato com
as sementes, adubo, corretivos e outros
Insumos, levando a inddstria de equipa-
mentos a se modernizar e fornecer as 0l-
timas tecnologias mundialmente reco-
nhecidas.

Neste novo mercado de fronteiras
ampliadas, a tecnologia dos equipamen-
tos, entre outras, é fundamental para que
o agricultor possa tornar-se ainda mais
competitivo.”

-



é

Alessandro Pulicci, da
New Holland

Marchesan

ANDEF
Cristiano Walter Simon
- Presidente_ Executivo
O setor definitivamente nio repas-
sou custos para os pregos dos produtos e
viveu uma realidade bastante complexa
em 95. Enquanto as vendas, em termos
de ‘volume, indicam um crescimento re-
latlvamen.te bom, a rentabilidade, em
contrapartida, encolheu. Os custos finan-
Celros € operacionais tornaram-se rele-
vantes, as matérias-primas locais aumen-
taram significativamente, salarios e be-
neficios evoluiram e ainda permanece um
certo nivel de inadimpléncia do passa-
do. Tudo isto forma um quadro preocu-
pante quando justaposto as ciclicas difi-
culdades que costumam atingir o agricul-
tor brasileiro. Nossa expectativa, neste
momento, € de que 1996 revele-s’e mais
estavel, com regras definidas, e permita

ao produtor investir em tecnologia, sem
sustos.” ’

MANAH

Ferns!ndn Penteado Cardoso

= Diretor Presidente

As perspectivas para a safra 95/96,

para quem conseguiu plantar, sdo exce-
lentes, pois: é nitida a recupera¢do dos
pregos dos principais grios; os pregos
para margo/maio 96 j4 estio definidos
nas bolsas c.le' futuro; os niveis dos esto-
ques mundiais de grios apresentam-se
como 0§ mais baixos nos ultimos 20
anos; a divida agricola finalmente est4
sendo resolvida através da securitizagdo;
€ cada vez mais clara a necessidade do

agricultor aumentar sua produtividade
para ser competitivo.

Concluindo: com a ajuda de Sdo Pe-
dro (afinal, ji temos alguns anos sem
grande desastre climatico), a agricultura
em 1996 recuperara significativa parte
dos US$ 10 bilhdes que cedeu para o Pla-

g

Armando Marchesan, da

Walter Simon, da Andef

no Real e com isso os setores que forne-
cem a agricultura, em particular os ferti-
lizantes, terdo sua parte nesse bolo.”

SADIA CONCORDIA

Alberto Stringhini

— Diretor Producio Agropecudria

“Estamos entrando em 1996 como
poucas vezes ultimamente estivemos ini-
ciando um ano. Vivemos uma fase de
consolidagdo do plano de estabilizagdo
econdmica; o Brasil tem uma inser¢do
crescente na economia internacional e a
renda interna estd melhor distribuida.

Temos expectativa de produgio cres-
cente tanto no segmento de aves como
no de suinos. Do lado da suinocultura,
ao que tudo indica, estamos entrando
numa fase semelhante de capacidade de
satisfagdo dos consumidores. As cifras
de consumo interno romperam a barrei-
ra dos 7,5 quilos/habitante/ano, os pre-
conceitos em relagdo a4 imagem da carne
suina estdo caindo e, por seu lado, a in-
distria tem demonstrado capacidade e
criatividade na solugdo dos problemas
técnicos para oferecer o produto que o
consumidor deseja.”

GENERAL MOTORS
DO BRASIL
Lélio Ramos
— Diretor da Unidade
de Caminhdes & Pick-ups Fullsize
“A 4rea de veiculos comerciais da
GMB, pick-ups e caminhdes depende
muito da situagdo da agricultura e pecu-
dria no Brasil.
Pesquisas realizadas pela GM do Bra-
sil na area de pick-ups grandes (D-20)
mostraram que este tipo de veiculo é
muito utilizado nas fazendas para trans-
porte de produtos e de pessoas. Por isto,
a crise da agricultura 1995 afetou muito
o nosso negocio de vendas de pick-ups e
também de caminhdes.

Fernando Cardoso, da Manah

Alberto Stringhini, da
Sadia

Porém achamos que as perspectivas,
para 1996 sdo melhores, pois acredita-
mos que o agribusiness € absolutamente
vital para o Pais e para o sucesso do Pla-
no Real.”

BRADESCO PECPLAN
Hélio Dias Santos Duarte
— Diretor
“Nosso segmento tem apresentado
indices de crescimento compativeis com
a realidade nacional e, para 1995 e 96,
esperamos indices bem estimulantes.
Evidente que, nas condigdes do Bra-
sil, a criagdo de um plano diretor volta-
do ao segmento da inseminagdo amﬁm-
al seria uma ferramenta de suma 1mpor-
tancia.
Iniciei minhas atividades como ven-
dedor da Pecplan em margo de 1966,
quando se comentava no mercado que 0
indice nacional de inseminagdo era de
1%. Passados quase 30 anos, estima-se
hoje algo ao redor de 3%, o que demons-
tra a baixissima evolugdo do uso dq téc-
nica. Desde entdo, o rebanho nacional
evoluiu 64%, a populagdo aumentou 83%
e o PIB saltou 300%. O Brasil € o maior
potencial para a inseminagao artificial na
América Latina e continuamos na busca
incessante para a plena expansdo deste

setor.”

ASBRASIL S.A.

Bernhard L. Kiep

— Diretor Divisdo Irrigacdo

“Sem diivida o ano de 1995 foi muito
conturbado e dificil para o segmento do
agribusiness. As expectativas para 1996
sdo boas enr relagdo a 1995, mas sabe-
mos que s6 agricultores muito profissio-
nais e capazes terdo boas perspectivas em
1996. Hoje, deve-se produzir no campo
com a mesma eficiéncia das industrias.
E do conhecimento de todo agricultor que
a irrigagdo ¢ um fator tdo fundamental
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Lélio Ramos, da GM
Pecplan

quanto boa adubagdo, boa semente etc,
para se ter produtividade.”

PARMALAT

Derli Forti — Diretor Industrial

“Q grande desafio do setor de leite no
Brasil é aumentar a produtividade. Atu-
almente o Pais produz perto de 17 bilhdes
de litros/ano, para um consumo entre 9%
e 11% superior. A produtividade média
do rebanho leiteiro, hoje, é de 3,5 litros/
dia/vaca, o que nos deixa confiantes de
que sera possivel conseguir o acréscimo
necessario para que o Pais alcance a auto-
suficiéncia a médio prazo. Depois do
Real, o consumo de produtos do segmen-
to lacteo aumentou 15%, em média, e ha
uma grande perspectiva de se manter esse
bom desempenho.

Se houver uma racionalizagéo de cus-

Hélio Duarte, da Bradesco

Bernhard Kiep, da Asbrasil

tos na produgdo, coleta, industria, distri-
buigdo e comercializagdo, ou seja, em to-
das as escalas de produgdo, o consumo
podera permanecer no patamar atual. O
grande desafio do setor hoje no Pais é
reduzir custos, ganhar em escala de pro-
dugdo e aumentar a competitividade.”

CARGILL AGRICOLA S.A.

Valdemar Jensen

— Vice-Presidente da Divisdo

de Sementes no Brasil

“Um ponto que considero importan-
te, mas que poucas vezes lembramos, é
o nivel da agricultura brasileira. Nos ja
estamos no Primeiro Mundo. Os agricul-
tores que produzem soja em termos em-
presariais tém produtividades e qualida-
de nos mesmos niveis daqueles do Meio-
Oeste americano. Sdo agricultores de

Derli Forti, da Parmalat

Valdemar Jensen, da
Cargill

Primeiro Mundo. Em varios locais do
Brasil temos éreas extensas de produgdo
de milho que atingem 10-12t/ha. No ano
passado, as chuvas chegaram com atra-
so, acompanhadas de frio. O financia-
mento demorou a ser regularizado. Mui-

ta gente foi obrigada a usar semente de

paiol em lugar de hibridos. Houve redu-
¢do da drea plantada. O milho, em espe-
cial, devera estar com suprimento curto,
que podera até certo ponto ser compen-
sado pela safrinha.

Mas o aumento do consumo que es-
tamos tendo provavelmente fard subir os
pregos na proxima colheita. Um diferen-
cial que realmente temos em relagdo ao
Primeiro Mundo é que 14 se pode fazer
planejamento a longo prazo, como € in-
dispensavel para a agropecuaria. E con-
segue-se financiamento na hora certae a
taxas razoaveis.” K

PRINT.coccoscnsances 16 % MM,
Ca0+Mg0........46% min.
INSOLUVEIS......8% max.

0 Calcario Mudador & um corretivo de
solos com granulometria fina,
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carregamento e com a garantia de:

UM PRODUTO COM A QUALIDADE (32
Companhia Brasileira do Cobre

MAIS ECONOMIA, MAIS LUCRO, MAIS RENTABILIDADE.

Escritorio Cagapava do Sul: Rua Benjamim Constant, 562 - Fone/Fax: (051) 732 1666
Usina: BR 153 - Km 508 e Porto Alegre - Fone: (051) 227 4222

MUDADOR

28 - JANEIRO 1996




. Semtpre un bowt negécie!

Plante esta idéia!
Plante Cargill.

Qualidade é o nosso Compromisso

Escritorio Regional:
Tel.: (043) 733-1121 - Fax: (043) 733-1711 - Andira, PR




* 0s agricultores

‘com-terra’

Joje sao conhecidos como:

“SEM-CREDITO"
“SEM-FUTURQ"

“SEM-ESPERANCA’
“SEM-PRESTIGI0”



. “sem-terra’

tem ocupado
a midia e preocupado
a opinido pdblica.
E com razao, pois o
oroblema é muito sério.

Mas se os agricultores e

a agricultura desse pais

continuarem a ser tao
maltratados,

em breve o Brasil
cerd um pais

“SEM-COMIDA
y [
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MECANIZACAO

Maquinas qued_esafiam a varzea

Retroescavadora: abre, limpa e conserva os canals de irrigagdo

conquista plena dos 30 milhdes
A de hectares de vérzeas irrigadas
para o processo produtivo naci-
onal continua representando desafio im-
portante para homens, maquinas € equi-
pamentos.
Ao trabalho pioneiro e persistente do
lavoureiro de arroz irrigado do Rio Gran-
de do Sul, desde a década de trinta, so-

mou-se, ja nos anos oitenta, o do Progra- -

ma Provarzeas Nacional, do Ministério
da Agricultura, na busca de solugdes ade-
quadas para a exploragdo agricola da var-
zea. Através deste programa, foram cri-
adas oportunidades de desenvolvimento
de técnicas e processos inovadores, aces-
so a tecnologias ja existentes em outros
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Saiba que equipamentos
operam neste tipo de
terreno e como identificar -

suas tarefas

Programa foi objeto de
artigo publicado pela re-
vista A Granja, & épo-
ca.

Escavadoras (e
cabo — Também cha-
madas de drag-lines, sio
maquinas pesadas, de
grandes dimensdes e
que, para operagio em
solos umidos, vém equi-
padas com esteiras de
expressiva drea de con-
tato com o solo. O acio-
namento da cagamba ¢
mecanico e feito atravég
de engrenagens e cabos
de ago. Opera através do
langamento da cagamba
no ponto a ser trabalha-
do e posterior recolhi-
mento para descarga. O
intervalo de tempo que
vai do langamento da ca-
¢amba até seu recolhi-
mento e descarga deno-
mina-se ciclo. A quanti-
dade de ciclos que uma
escavadora é capaz de
realizar na unidade de
tempo ¢ que lhe confere
a malor ou menor capa-
cidade operacional. As
cagambas admitem volu-
mes que variam de
0,38m*a 1,91m3. Em ter-
mos meédios, é conside-
rado normal o seguinte
desempenho: trabalho
leve, 70 ciclos/hora; tra-
balho de média intensi-
dade, com 60 ciclos/
hora; e trabalhos pesa-

Luiz Fernando Coelho de Souza
Carlos Ricardo Trein
Renato Levien

dos com 50 ciclos/hora.

Escavadoras hi-
driaulicas — J4 as ma-
quinas hidraulicas divi-

paises e incentivos para a produgio, pela
industria nacional, de maquinas e equi-
pamentos especificos para uso no solo
umido da vérzea. Grande parte dos equi-
pamentos utilizados e testados naquele

dem-se em dois grupos:
as escavadoras hidraulicas propriamen-
te ditas e as retroescavadoras. Ambas sdo
méquinas versateis e utilizadas na cons-
trugdo, manutengdo e limpeza de canais
que vdo de 6m a 12m de largura. As ma-




quinas foram remotorizadas e os siste-
mas hidraulicos foram aperfeigoados,
ganhando em mobilidade e funcionalida-
de.

Sistemas especiais de sustentagdo
desenvolvidos a partir das experiéncias
realizadas pelo Provéarzeas permitem a
estas maquinas, com até 18 toneladas,
praticamente flutuar em solos encharca-
dos, exercendo pressdes da ordem de
0,300 kg/cm2, apenas o dobro da exerci-
da por um homem caminhando, que ¢ da
ordem de 0,150kg/cm?.

As escavadoras hidraulicas conven-
cionais possuem uma capacidade opera-
cional de 40 a 80 metros cubicos/hora.
No Rio Grande do Sul, consagrou-se
como sindnimo de escavadora hidrauli-
ca 0 nome Poclain, marca comercial da
escavadora Case, uma das pioneiras na
lavoura do arroz irrigado. |

Retroescavadora — E a maquina
mais 4gil e versatil de toda a familia das
escavadoras hidraulicas. Suas caracteris-
ticas levam-na a executar operagdes de
saneamento, como abertura, limpeza e
conservagio de canais com até 6m de lar-
gura e inimeras outras atividades.

A rapidez de movimentos e locomo-
¢do hoje obtidas pelas retroescavadoras,
em suas modernas concepgdes, com S1s-
temas hidraulicos altamente desenvo]w;
dos, acionados alguns por “joysticks
sensiveis ao movimento do proprio pul-
so do operador, fazem com que concor-
ram, em capacidade operacional, com es-
cavadoras hidraulicas convencionais de
muito maior porte. =

A exemplo das escavadoras hidrauli-
cas convencionais, desenvolveram-se
para as retroescavadoras dgspositivos~de
sustentagdo que lhes permitem pressoes
sobre o solo de até 0,150kg/cm?®. As ca-
cambas utilizadas pela ret'roescavadora
sdo de dois tipos principais: a de perfil

paralelo, para escavagdes de trincheiras,
com largura de corte de 550mm, 4 den-
tes e capacidade coroada de 0,160m>; e
cagamba de perfil trapezoidal, para cons-
trugdo de drenos e canais superficiais,
com dngulo standard de corte de 25°.

Limpador de canais:
capacidade operacional de
200m lineares/hora

Brago valetador — Algumas méqui-
nas especiais utilizam os principios de
funcionamento das escavadoras hidrau-
licas tradicionais. E o caso do brago va-
letador montado sobre trator agricola de
rodas ou mesmo sobre plataforma flutu-
ante, de grande sustentagdo. Sdo arran-
jos mecénicos destinados 4 realizagdo de
obras de pequeno porte, com movimen-
tagdo em torno de 12 a 15 metros cubi-
cos de solo por hora, Quando nio em uso,
libera o trator para outras atividades.

Uma variante do brago valetador € o
limpador de canais. Montado na lateral
do trator agricola e acionado hidraulica-
mente, vale-se de cagamba com navalha
de corte, para a limpeza da vegetagdo que
comumente obstrui os canais de irriga-
¢do. O brago tem alcance util de até 7
metros, conferindo-lhe uma capacidade
operacional de cerca de 200 metros line-
ares/hora.

Valetadoras — Constituem também
uma familia especial de equipamentos
para trabalhos em vérzeas irrigadas. Exis-
tem desde as mais simples, constituidas
tdo-somente por discos de arado ou ai-
vecas que abrem sulcos no solo, até equi-
pamentos autopropelidos, capazes de
abrir drenos profundos, ali colocando tu-
bulagdes que mantém seu gradiente de
inclinagdo por meio de sistemas automa-
ticos de raios laser.

Subsolador torpedo: para drenagem e irrigagdo através de dutos subterrdneos ou valos a céu aberio

A valetadora fixa € a menos comple-
xa. E constituida pela jungdo de duas ai-
vecas que tombam o solo para os dois
lados e deixam um sulco aberto apds sua
passagem. As valetadoras de discos uti-
lizam dispositivos semelhantes a secgdes
de grades de discos montadas, porém
com discos de didmetros diferentes, que
vdo de 16 a 24 polegadas. Conforme a
disposi¢do das secgdes, estas valetado-
ras podem ser utilizadas para a confec-
¢do de camalhdes, situagdo em que atu-
am na construgdo de taipas de base larga
nas lavouras de arroz irrigado.

As valetadoras de eixo longitudinal,
muito utilizadas na construgdo de drenos
superficiais, assemelham-se a enxadas
rotativas e, como estas, sdo acionadas
pela tomada de poténcia dos tratores agri-
colas. As valetadoras de eixo transversal
sdo equipamentos mais complexos exi-
gem transmissdes especiais nos tratores,
de modo a se obter velocidades de des-
locamento muito baixas, como por exem-
plo 800m/hora.

As valetadoras autopropelidas deslo-
cam-se sobre esteiras e possuem sistemas
hidraulicos altamente desenvolvidos. Em
geral, sdo utilizadas para a colocagio de
tubulagdes de drenagem. Sdo equipamen-
tos pesados, embora exergam sobre o
solo, em fungdo da area de suas esteiras,
pressdo em torno de 0,270kg/cm?. A ca-
pacidade efetiva de trabalho é da ordem
de 180 a 200 metros/hora.

Equipamentos mais simples, ja pro-
duzidos no Pais, também sdo capazes de
executar a instalagdo de tubos de drena-
gem. E o caso dos subsoladores do tipo
torpedo, dotados de dispositivo que co-
loca no solo tubulagdo formada a partir
de cinta plastica que se fecha em forma
de tubo, utilizando-se de recurso seme-
lhante a um ziper.

Além dos equipamentos que abrem,
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As novas tecnologias comegam a chegar nas
pequenas propriedades

limpam e conservam canais, valetas e
drenos, como os ja vistos até aqui, a uti-
lizagdo racional das varzeas ndo pode
prescindir daqueles que proporcionam ni-
velamento do solo. A adogdo desta pra-
tica conduz a economia da agua de irri-
gagdo.

A corregdo do macrorrelevo € feita
com a utilizagdo de tratores de esteiras
dotados de 1aminas do tipo bulldozer para
o corte e transporte de grandes volumes
de terra a pequenas distancias; laminas
retas para aplainamento € movimentagdo
de médios volumes; e laminas do tipo
“angledozerpara trabalhos de corte em
angulo. Com raras excegdes, 0s tratores
de esteiras sdo do tipo industrial, adap-
tados para uso agricola. Um trator espe-
cialmente desenvolvido para operagdo
em varzeas irrigadas é o D5 OP Komat-
su, dotado de esteiras que lhe permitem
uma pressdo sobre o solo de somente
0,27kg/cm?, pesando cerca de 12 tonela-
das.

Motoniveladoras — Sdo equipamen-
tos importantes no processo de nivela-

Laser da
rendimento 20%
maior

J a é fabricada no Brasil a nivelado
ra Laser NL 30, capaz de nivelar
perfeitamente o terreno através de um
raio infravermelho que alcanga 300
metros e controla todas as operagoes
de movimentagdo de terra de forma au-
tomatica e eletrénica. Construido pela
Boelter Agro Industrial Ltda., de Gra-
vatai/RS, em parceria com a Casa do
Desenho Comércio e Representagoes
Ltda., de Porto Alegre/RS — que aqui
representa a Spectra-Physics Laserpla-
ne, de Dayton, Ohio/EUA, fabricante
do laser —, o equipamento permite a
irrigacdo uniforme de toda a lavoura,
com uma ldmina parelha (economizan-
do 30% no volume d’dgua) e proporci-
ona um aumento de 20% na produtivi-
dade do arroz irrigado, cana, algoddo,
milho, soja, cebola, alface, sorgo e noz-
peci, pois aumenta a drea util de plan-
tio ao diminuir o espago ocupado por
taipas.

Conforme o diretor da Casa do De-
senho, Roberto Santini (a esquerda), o
funcionamento do produto é simples,
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mento do macrorrelevo. Sua montagem
com pneus permite maior mobilidade, e
a ampla possibilidade de regulagens de
sua lamina confere-lhe grande versatili-
dade. Os deslocamentos sdo rapidos, atin-
gindo velocidades que vio desde 3,8 ate
32km/hora.

Scrapers — Maquinas pesadas cuja
finalidade é cortar e transportar o solo
de um ponto para outro. Os mais poten-
tes possuem 2 motores, sendo um da uni-
dade tratora, com poténcia em torno de
200cv, e outro do scraper, propriamente
dito, com a mesma poténcia. A carga
média de trabalho de um scraper fica em
torno de 21 toneladas, e as capacidades
das cagambas, coroadas, em 15,3m’.

As raspadoras podem ser considera-
das miniscrapers. Sua fungdo ¢ semelhan-
te e sdo tracionadas, conforme sua capa-
cidade, por tratores de esteiras ou pneus.

Niveladoras — No Rio Grande do
Sul ja estdo sendo fabricadas raspadei-
ras de grande capacidade comandadas
por dispositvo a laser que atua diretamen-

com transmissores Laserplane giran-
do num raio de 360 graus num plano
de pendentes que variam de 0 a 10%.
A prova d’dgua, o transmissor opera
com bateria de 12v, emitindo raio in-
fravermelho horizontal ao solo, capta-
do por receptores com fotocélulas.
Pode ser manejado por uma vinica pes-
soa. Devido a esta autonomia, elimina
custos da topografia convencional —
menos dois homens, trena, colocagdo
de estacas, etc. Ja o vice-presidente da
Boelter, Flavio Boelter, destacou que
“o produto traz para o Brasil uma tec-
nologia de dominio e qualidade inter-
nacional, incorporando solugées mo-
dernas e eficientes para as condigées
locais de trabalho”.

te no sistema hidraulico de corte e ater-
ro. Este equipamento, além de mais pre-
ciso, é mais agil, realizando mais traba-
1ho na unidade de tempo (ver box).

O nivelamento do microrrelevo fica
por conta das plainas niveladoras que se
distribuem entre as mais simples, tracio-
nadas por animais, até as mais comple-
xas e de grandes proporgoes, que exigem
para seu funcionamento a poténcia s6
disponivel nos grande tratores. Guarda-
das as proporgoes, todas elas funcionam
de forma semelhante, realizando peque-
nos cortes nas areas mais elevadas do
terreno, preenchendo as dreas mais bai-
xas com o material dos cortes. A eficiép-
cia na operagdo de nivelamento estg i-
gada diretamente & distancia dos pontos
de apoio da plaina. Algumas plainas po-
dem atingir 20m de comprimento e pe-
sar até 7.500kg.

Entaipadoras — Fora das operagges
de saneamento e sistematizagdo, existem
equipamentos de uso quase que especi-
fico das varzeas irrigadas, embora volta-
dos mais diretamente para determinados
tipos de exploragdo. Caso tipico ¢ o das
entaipadoras. Para quem néo est4 fami-
liarizado com as lavouras de arroz irri-
gado, sdo as maquinas que executam a
taipas ou marachas, como sdo chamadas
no Rio Grande do Sul, as pequenas bar-
reiras de contengdo da agua de irrigagio
nos diferentes quadros da lavoura,

A entaipadora mais utilizada atual-
mente é a que executa as taipas de base
larga e perfil arredondado. Este equipa-
mento, ao contrario da entaipadora de
taipas de secgdo trapezoidal, além de nzo
deixar um canal aberto ao lado da taipa,
permite que esta, por seu formato e sec-
¢do, seja facilmente transposta tanto pela
semeadora como pela colhedora automo-
triz. Estas caracteristicas tornaram pos-
sivel o cultivo minimo e plantio direto
do arroz irrigado, prética ja adotada em
grande parte das lavouras gatchas.

A entaipadora de base larga utiliza
para a movimentagdo do solo secgdes de
grade como as descritas para as valeta-
doras de discos, e um carretel compacta-
dor que confere o perfil arredoridado ao
solo mobilizado.

Numa escala mais reduzida, a peque-
na propriedade que explora a vérzea irri-
gada também esta sendo alcancada pelo

desenvolvimento de novas tecnologias.
Equipamentos de tragdo animal como
semeadoras, plainas niveladoras para uso
com ldmina de 4gua e mesmo semeado-
ras para sementes pré-germinadas, mon-
tadas sobre barcos que se deslocam nos
quadros alagados, estdo disponiveis em
pequenas fabricas e oficinas de fundo de

quintal. k3



SANIDADE VEGETAL

Alerta maximo
contra o cancro

Brasil corre o risco de colher
prejuizos na préxima safra de
soja se os produtores ndo utili-
zarem todas as técnicas hoje disponiveis
para enfrentar uma das mais sérias do-
engas das lavouras: o cancro-da-haste.
O alerta ¢ da Empresa Brasileira de Pes-
quisa Agropecudria (Embrapa), através
do Centro Nacional de Pesquisa de Soja
(CNPSoje_x), sediado em Londrina/PR.
E os riscos sdo para mais de 50% da
area cultivada no Pais, a excegdo do Pa-
rqné, Santa Catarina e Minas Gerais, que
dispdem de boa oferta de sementes de
variedades resistentes 4 doenca. Nos de-
mais estados, € grande o volume de se-
mentes que os pesquisadores chamam
de “suscetiveis”, de variedades que ndo
resistem & agdo do fungo causador do
cancro-da-haste (Diaporthe phaseolo-
rum f sp. meridionalis/Phomopsis pha-
seoli f. sp. meridionalis) — diz, preo-
cupado, o pesquisador José Tadashi
Yorinori, um dos maiores especialistas
em doengas da soja no Brasil.
“Estamos em estado de emergéncia
no campo e, na
falta de varieda-
des resistentes ou
moderadamente
resistentes, é ne-
cessario que o
produtor adote

No livro, as dicas
: certas

Centro Nacional de Pesquisa

A Granja

a isto um prejuizo acumulado superior
a R$ 300 milhdes, de 1989 — quando
apareceu pela primeira vez a doenga —
até 1995.

Um dos fatores que contribui para a
disseminagdo rapida da doenga de uma
regido para outra ¢ a semente contami-
nada. Uma vez constatado em uma la-
voura ou em uma regido, a dissemina-
¢do ocorre rapidamente pela chuva e
pelo vento.

Alternativas de controle — A for-
ma mais econdmica e eficiente de con-
trole da doenca é através da utilizagdo
de variedades resistentes. No entanto,
enfatiza Tadashi, a rapidez com que a
doenga vem se espalhando e o tempo ne-
cessario para o desenvolvimento de cul-
tivares resistentes nio tém permitido que
a pesquisa coloque
materiais saudaveis [§f
a disposigdo dos Mg
agricultores. R

Tadashi conside-
ra que a situagdo
mais grave estid em

beram o produto.

produziram mais que as que ndo rece-

Mato Grosso, Goias e Mato Grosso do
Sul, onde existe pequena disponibilida-
de de sementes de variedades com al-
gum grau de resisténcia e que poderiam
servir de alternativa para plantio.

Estes estados representam quase
40% da é4rea de soja brasileira
(4.600.000 hectares) e sdo locais onde
muitos produtores tém obtido as maio-
res produtividades do Brasil — em tor-
no de 3.500 quilos/ha. E é justamente
neles que foram registradas as maiores
perdas de produgdo de soja por doen-
¢as, chegando a atingir R$ 161 milhdes.

Praticas recomendadas — Tadashi
chama a ateng¢do dos produtores para a
utilizagdo das seguintes praticas: a soja
deve ser semeada em area onde houve
rotagdo de cultura ou cobertura com mi-
lheto na entressafra. Em édreas onde hou-
ve soja na safra anterior, incorporar os
restos de cultura com aragdo a 20-30
centimetros de profundidade, logo ap6s
a colheita. A semeadeira e a plantadeira
devem ser reguladas para evitar a popu-
lagdo excessiva (usar de 65 a 75 quilos
de sementes por
hectare). O trata-
mento de sementes
com fungicida para
garantir a popula-
¢do adequada deve
ser feito.

Todo o cuidado

medidas alternati-
vas recomendadas
pela pesquisa,
como a rotagdo
com algodio, ar-
roz, milho, sorgo,
pastagem ou outra
cultura economi-
camente viavel”,
diz Tadashi.

Ele lembra que
apenas na safra
passada as estima-
tivas de perdas da
soja por cancro-
da-haste foram su-
periores a R$ 170
milhdes. Soma-se

de Soja (CNPSoja) estd langan-
do o manual “Recomendagées Técni-
cas para a Cultura de Soja na Regido
Central do Brasil 1995/96". Uma das
novidades que a publicagdo traz é a
recomendagdo da aplicagdo de moli-
bdénio nas lavouras. A recomendagio
é o resultado da pesquisa conduzida
pelo pesquisador Gedi Sfredo, espe-
cialista em adubacdo da soja e que
mostra que os solos do estado estdo
mais dcidos.

O molibdénio é elemento indispen-
savel para o desenvolvimento da plan-
ta e sua produgdo. Os experimentos
conduzidos por Sfredo em diferentes
regices do Parand mostraram que as
plantas que receberam molibdénio

A recomendagdo da aplicagdo de
molibdénio vale para todos os estados
brasileiros, a excegao do Rio Grande
do Sul e Santa Catarina.

A cria¢do de novas variedades
para os Cerrados e a recomendagdo
de novos produtos para o tratamento
de sementes sdo outras novidades con-
tidas na publicagado.

Os interessados em adquirir o li-
vro podem entrar em contato com Area
de Difusdo de Tecnologia, Comercia-
lizagdo e Marketing, pelo telefone
(043) 320-4166, ramal 110. Ou pela
caixa postal 231 — CEP 86001-970,
Londrina/PR. O pre¢o da obra é de RS
3,00.

€ pouco com a adu-
bagdo das plantas.
Ela deve ser feita de
acordo com a reco-
mendagdo da anali-
se de solo e a apli-
cagdo de potdassio
deve ser feita crite-
riosamente. Ta-
dashi diz também
que as variedades
suscetiveis devem
ser semeadas o
mais tarde possivel,
dentro da época re-
comendada para a
regido. Fal
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e apaixonei pela aviagdo agri-
M cola em 1985, ao observar o
estilo de véo muito radical de

uma aeronave Ipanema 201, que foi cha-
mada para combater um ataque de la-
gartas na soja da Fazenda Cas-
cavel, em Primavera do Leste/
MT, de propriedade da familia.
Na ocasidio, eu era um dos ban-
deirinhas que balizava a édrea
onde o piloto executava os “ti-
ros” em faixas de 25 metros.

Fiquei enlouquecido com a
beleza do vdo rasante sobre
minha cabega, aquele ronco
animal do motor de 300hp.
Logo na saida do tiro, o avido
subia numa curva em ascensdo
para a esquerda, onde eu via
aquela dguia com um narigdo
de enormes asas quadradas,
cortando o céu feito uma flecha para,
logo em seguida, executar outra curva
para a direita e concluir o baldo, retor-
nando novamente mais um tiro.

Entdo, a partir daquele dia, botei na
minha cabega que era aquilo que eu que-
ria e fui em busca. No comego foi difi-
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AVIAGAO AGRICOLA

Vida de piloto

cil, pois ajudava meu pai nos negbcios
da fazenda e estudava as apostilas de pi-
loto privado (PP). Prestava exames em
Cuiaba/MT, mas so levava bomba.

Foi ai que decidi encarar o negocio
com mais seriedade, e freqiientar um

A paixdo pelo vdo

transformou Tonho Dondé

num dos mais experientes
aviadores agricolas do
Brasil Central

Texto de Anténio Carlos Dondé
Fotos de Ana Cldaudia Silveira Netto

Curso para passar nesses exames, pois o
tempo voa e ndo se pode perder tempo.
Freqiientei o curso tedrico de PP no Ae-
roporto Santos Dumont, no Rio de Ja-
neiro/RJ, e posteriormente o curso de pi-
Jotagem pratica de PP e tedrico de pilo-
to comercial no aeroclube do Rio Gran-

de do Sul, em Porto Alegre/RS. Ja na
fase final fui para o aeroclube de Soro-
caba/SP, onde conclui o piloto comer-
cial com qualificagdo também para v6o
por instrumento IFR.

Vencidas as piores barreiras, final-
mente o curso de piloto agri-
cola em Ponta Grossa/PR. Para
fazer esse curso, o piloto deve
ter no minimo 400 horas de
v6o, sendo pelo menos 200 em
aeronaves convencionais
(aquelas que tém a rodinha na
cauda), ja que ¢ mais dificil pi-
lotar com esse tipo de trem de
pouso do que com triciclo
(aquele com a rodinha no na-
riz).

Risco alto mas bons gan-

hos — Profissionalmente, a

aviagdo agricola vem atraindo

muitos pilotos da aviagdo executiva, so-
bretudo pelo aspecto financeiro, pois o
ganho do agroaviador € de 20% do fa-
turamento bruto do que o avido produz.
Mas poucos sdo 0s que se adaptam ao
tipo do vdo, que ¢é de alto risco, e tam-
bém por causa do inconveniente do con-



tato didrio com agrotoxicos, além dos
pernoites em fazendas que muitas ve-
zes nido oferecem o minimo de confor-
to.

Lamentavelmente, todos os anos te-
mos baixas de pilotos agricolas envol-
vidos em acidentes. Considerada uma
das profissGes mais perigosas, o piloto
agricola trava diariamente uma batalha
em que, para ele, o mais importante é
continuar vivo. Por isso, ¢ fundamental
para o sucesso da aplicagdo e para sua
propria seguranga que o piloto domine
as diferentes situagbes meteorologicas
durante o dia de trabalho que comega
logo ao amanhecer.

A semeadura de pastagens no Cen-
tro-Ooeste e no estado do Para tem ini-
cio em agosto, e vai até outubro, no ini-
cio das chuvas. “A safra de capim”,
como € denominada pelos pilotos agri-
colas, € o maior desafio destes profissi-
onais, pois o vdo € feito em cima do
“paliteiro”, no meio da fumaga das quei-
madas.

Em geral, estas fazendas sdo forma-
das em trés etapas. Primeiro, o fazen-
deiro derruba a mata por meio de trator
de esteira e correntdo, ou emprega mio-
de-obra de ex-garimpeiros, com motos-
serras que vdo derrubando as arvores.
O segundo método € o mais utilizado,
por ser mais barato. Depois de queima-
da a mata, ficam apenas cinzas e alguns
troncos de arvores que ndo foram corta-
das, os ditos “palitos”. Na terceira eta-
pa, sdo contratados os avides para se-
meadura das pastagens.

Ambiente hostil —Numa das fazen-
das onde trabalhei, 3.000 alqueires fo-
ram derrubados no meio da mata, a uma
hora de v6o de Matup4, no norte de MT.
Foram utilizados 600 pedes numa em-
preitada que durou 90 dias. Nessa der-
rubada, instalaram-se varios barracos
perto de um coérrego, onde acontecia de
tudo. Durante o dia sempre havia aci-
dentes com ferimentos graves, exigin-
do socorro répido. De carro, eram cinco
horas até a cidade mais préxima. A sai-
da era solicitar, por radio, uma aerona-

ve apropriada para o transporte. A noi-
te, os pedes — ex-garimpeiros, na mai-
oria — jogavam baralho, apostando ra-
dios e armas. Outros preferiam gastar
com prostitutas que se alojavam no
acampamento em busca do dinheiro que
o garimpo ja ndo dava mais. De vez em
quando morria alguém, resultado de bri-
gas, e ongas rosnavam bem perto do
acampamento. Como pode-se ver, é co-
mum o piloto ter que viver em ambien-
tes hostis.

De manh3, a fumaga amanhecia co-
lada na superficie e era impossivel voar.
S6 depois das oito horas, com um pou-
co de vento e o sol aquecendo o ar, a
fumaca subia. Mesmo assim, a visibili-
dade permanecia bastante restrita.

O tiro de uma ponta a outra da fa-
zenda, no sentido mais comprido da
area, dava 12 quilémetros, onde joga-
vamos brizantdo e, nas baixadas, o ca-
pim-tanzinia. A vazdo era de 20 a 25
quilos de sementes por alqueire. A cada
mil metros havia um bandeirinha que
agitava a sua grande bandeira, para me-
lThor visualizagdo no meio da fumaga.
Mas o que ajudava muito era o rumo dos
tiros com uso de bussula. O dia todo era
essa pauleira.

A impressdo que se tinha, voando em
cima daquele “inferno”, era de que ha-

Dondé: avido ¢ risco, prazer e lucro

As vantagens que vém do ar

E ntre os inumeros beneficios que a
aviagdo agricola traz para o de-
senvolvimento produtivo da agricultu-
ra mundial encontram-se:

* Eleva o rendimento;

* Reduz o custo operacional de pro-
dugdo,

* Possibilita iniciar o programa de

operagdes mesmo com solo muito umi-
do, onde a aplicagdo tratorizada seria
inviavel;

* Os resultados da aplicagdo aérea
sdo tdo eficientes quanto os da aplica-
¢do tratorizada;

* Proporciona aumento de produti-
vidade de até 10% por evitar perdas pelo

via sido detonada uma bomba igual a de
Hiroshima e Nagasaki. Nio se enxerga-
va vida 1a em baixo; s6 cinza, troncos
caidos e galhos. O véo altamente criti-
co, por falta de apoio para uma aterra-
gem forgada em caso de pane, ndo nos
deixava muitas chances. Se a altura per-
mitisse, o negodcio era sair da derrubada
e escolher uma arvore bem fofa e esto-
lar 0 avido em cima. Caso o avido caia
em meio aos tocos, na area da derruba-
da, o risco de explosdo é enorme. Esse
perigo todo faz com que nos aproxime-
mos ainda mais de Deus, pedindo sua
protegdo.

No final do servigo, a tarde, o piloto
so consegue exibir os dentes e os olhos
irritados de fumaga. O resto é cansago e
poeira liberada pelas sementes.

As pistas das fazendas novas, que es-
tdo comegando a ser implantadas agora,
apresentam muitas ondulagdes no terre-
no, fazendo com que o Ipanema GGE
corcoveasse como cavalo chucro. O freio,
nessas situagdes de pouso critico, € tudo.
Realmente o Ipanema agiienta o tranco.
O seu trem de pouso é extremamente for-
te. Pau e pau, e o bicho firme. O prego
para semear capim de avido gira em tor-
no de R$ 10,00 a R$ 15,00 reais o al-
queire, livre da gasolina e da estadia do
piloto. A vantagem da safra do capim em
relagdo a safra da
soja é que o paga-
mento € & vista.

A politica aju-
dou — No Centro-
Qeste, as chuvas che-
gam no final de se-
tembro. Os agriculto-
res iniciam entdo o
plantio das varieda-
des mais precoces de
soja. Aqui, na regido
de Primavera do Les-
te, a 250km a leste de
Cuiabé pela rodovia
BR-070, a soja ainda
é a principal cultura,
mas milho e arroz
foram, também, mui-

amassamento da cultura devido a apli-
cagdo tratorizada;

* Possibilita aplicar herbicidas no
momento ideal de estigio das
invasoras,mesmo em grandes dreas;

* E muito utilizada na semeadura
de pastagens,

* Ajuda no combate a incéndios
forestais, vistoria de dreas, de reba-
nhos, de agudes, de canais de irriga-
gdo etc.
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CERCA
ELETRICA

DE ALTA POTENCIA

SISTEMA DE ALTA POTENCIA

COM ENERGIA SOLAR
COM ENERGIA ELETRICA
COM BATERIA DE 12 VOLTZ

ALCANCE:

3 km de carga elétrica

5 km de carga elétrica
40 km de carga elétrica
60 km de carga elétrica
120 km de carga elétrica

UMA LINHA COMPLETA DE
ISOLADORES DE ACESSORIOS PARA CERCAS

a linha mais
completa de
aparelhos para
o veterindrio
e a cria de
animais
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Castragao - Inseminagao
Vacunagao - Obstetricia
Tratamento da ubere

Cirugia

WALMUR E A MARCA
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CASTRADORES BURDIZZ0

B WalMur

METALURGICA WALMUR
IMPORTADOR E DISTRIBUIDOR

Rua Ernesto da Fontoura 231 Fones/Fax: (051) 343.5844 e 343 5321
CEP 90230-091 Porto Alegre - RS - Brasil
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Se ndo fosse 0 avido, as pragas jd tinham
devorado todas as lavouras

to plantados.

Este ano, com menos recursos, o
agricultor foi obrigado a diminuir o adu-
bo, preferindo plantar arroz e milho. En-
tretanto, com a aprovagao, no fim do ano
passado, da securitizagdo e prorrogagio
das dividas do financiamento da safra
94/95 por sete anos, com dois de carén-
cia, parece que o pessoal resolveu vol-
tar aos contratos com os pilotos aéreos.

O agricultor resolveu continuar in-
vestindo na moderna agricultura, e a
complementagdo da pouca adubagio lar-
gada na linha agora vem pelo céu. O
cloreto de potassio € aplicado por meio
da aviagdo agricola. Devido as chuvas,
as ervas daninhas competem com a soja
e a aplicagdo aérea ¢ a solugdo, pois a
aplicagdo tratorizada torna-se inviavel
pelo fator tempo. As pequenas estiagens
contribuem para a proliferagdo das pra-
gas. Os ataques de vaquinhas e lagar-
tas, na soja e no milho, deixam o agri-
cultor louco.

Dessa forma, os avides roncam dia-
riamente de fazenda em fazenda com-
batendo esses insetos que devoram la-
vouras da noite para o dia. Este ano, o
ataque comegou cedo. Com as plantas
no estagio de 25 a 30 dias, se ndo hou-
vesse combate com inseticida, sobraria
apenas o talo.

Como sdo os contratos — A apli-
cagdo acrea € bastante solicitada pelos
agricultores. Os pregos cobrados por
esses servigos ndo obedecem uma tabe-
la especifica. Costuma-se fechar um
“pacote” com o fazendeiro, com o ex-
plorador da aeronave comprometendo-
se a estar presente no momento da apli-

cag¢do. Mas, no geral, os pregos obede-
cem a seguinte tabela:

PRODUTO PREGO

Herbicidas

(vazdo 40 litros

por hectare)................ R$ 10,00 o ha
ou 55kg de soja para
a safra 30/04/96
a vista desconto de
20%

Inseticidas

(vazao 10 litros/ha)..... R$ 5,00 o ha ou 28kg
de soja para a safra
30/04/96 a vista 20%
de desconto

Adubos sdlidos.......... 1kg do produto por

. 1kg de soja
R$ 10,00 a R$ 15,00
o alqueire a vista

Pastagens..................

A dosagem dos produtos a serem
aplicados deve ser determinada por um
engenheiro agronomo, mediante recei-
tuario agronémico. Mas, em muitos ca-
sos, 0 agricultor esta na pista da fazen-
da sem uma recomendag@o técnica para
aplicar um determinado produto. Nesse
caso, o piloto deve alertar o agricultor e
acrescentar no relatério do véo que o
produto aplicado foi autorizado pelo
proprietario, mediante sua assinatura,
para evitar futuros aborrecimentos e sé-
rios prejuizos pelo mal-funcionamento
do agrotdxico.

O profissional piloto agricola deve
estar sempre bem-informado sobre no-
vos métodos tecnoldgicos de aplica-
cio. Fd

Aqui, os que voam por ai

E xistem varios tipos de aeronaves
agricolas. No Brasil, os mais uti-
lizados sdo os avides Ipanema, fabri-
cados pela Embraer e atualmente pela
Neiva de Botucatu/SP. A Embraer e a
Neiva jd fabricaram mais de 720 avi-
des Ipanema de versées cada vez mais
evoluidas. O EMB 202 Ipanemdo é o
mais moderno deles. Dos importados
temos o Air Tractor, o Thrush e o We-
atherly, todos fabricados nos Estados
Unidos. O Dromader, de fabricacdo
polonesa, com capacidade cinco ve-
zes maior que o Ipanema, projetado
para grandes dreas agricultdveis do
mundo, é usado também para comba-
ter incéndios. Seu motor possui

987hp. Existem também os agricolas
da Cessna Ag Wagon e Ag Truck; Ag
Cat (grumman), Pawnee (piper), e o
Maule agricola na versdo também
para passeio.

Sao utilizados helicdpteros na apli-
cagdo aeroagricola das marcas Bell,
Allouette e Hughes.

Tenho voado os avides agricolas
EMB 201, 2014 e 0 202 Ipanemado.

Esses modelos sdo os mais indica-
dos para as nossas lavouras, pela re-
sisténcia, rusticidade e de facil manu-
tengdo. Sdo avides de porte médio,
ideais para o tamanho de nossas la-
vouras. Verdadeiros “tratorzdes” vo-
adores.



MANEJO

Cruzar bem
da dinheiro

utilizagdo de cruzamentos na pe-
A cudria de corte pode auxiliar na

melhoria da produtividade do re-
banho e na obtengdo de um produto de
melhor qualidade. Nao é a solugdo para
deficiéncias tais como manejo improprio,
gado de baixo nivel produtivo e outras de-
ficiéncias comumente encontradas, mas é
importante ferramenta para aumentar o lu-
cro da atividade.

Este foi um dos principais assuntos em
discussdo no 2° Curso Extensivo de Bo-
vinos de Corte, promovido por 17 empre-
sas agroindustriais, entre elas a revista A
Granja, no auditério da Faculdade de
Arquitetura e Urbanismo da USP, na ca-
pital paulista, em meados de novembro.
No evento, os 350 participantes de 13 es-
tados ouviram o pesquisador Albino Lu-
chiari Filho, do Instituto de Zootecnia de
Sédo Paulo (IZ), insistir que para o uso de
cruzamentos hé a necessidade de um ma-
nejo melhor, nutri¢cdo adequada, gado de
qualidade superior e melhor padrio repro-
dutivo. O ganho em reprodugdo se dard
basicamente de duas maneiras: pela hete-
rose e pela complementariedade das ra-
cas.

Heterose — Mais comumente chama-

Medidor.. Combustivel ¢
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VALSAN (011)Fone: 256-0855 + Fax: 214-8060

da de vigor hibrido, ¢ um fenémeno no
qual certas caracteristicas apresentadas
pelos animais cruzados sdo superiores
aquelas apresentadas nas ragas puras. Os
ganhos de heterose em rebanhos subme-
tidos a cruzamentos rotineiros variam de
20 a 25%. Duas condigdes basicas sdo
fundamentais para o aparecimento da he-
terose: € necessdrio que exista diversi-
dade genética nas ragas utilizadas, assim
como € preciso genes de carater ndo-adi-
tivo naquelas caracteristicas desejadas.
Complementariedade — O ponto
forte de uma raga complementa outra
raga que ndo apresente esta caracteristi-
ca bem desenvolvida, mas tem outros
pontos de destaque. O resultado é um
animal cruzado com as caracteristicas
mais desejaveis de ambas as ragas.
Basicamente existem dois sistemas de
cruzamentos: o rotacionado e o terminal.
O sistema rotacionado é o mais simples
e pode ser de duas, trés ou mais ragas. A
utilizagdo de mais ragas tem como prin-
cipal vantagem aumentar o nivel de he-
terose, principalmente pela diminuigdo

CRIE O LEGITIMO FRANGO E

GALINHA CAIPIRA LABEL ROUGE

Importados da Franga, o frango caipira de pescoco
pelado, de cor mista. Carne light (com pouca
gordura) e com sabor de caga.

Aos 60 dias, ja atinge 2kg. E a galinha
caipira negra, que bota 280 ovos
vermelhinhos/ano. Sédo os legitimos
Labe! Rouge franceses. Venda Minima:
Caixa com 100 pintos de 1 dia.

DISK CAIPIRA GRATIS:
800 - 15-4144

GRANJA CAIPIRA
LABEL ROUGE LTDA.
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Cx. Postal 233 - CEP 14870-000 - Jaboticabal - SP

do efeito do retrocruzamento. J4 o siste-
ma terminal requer a introdugdo periodi-
ca de fémeas puras, permitindo, porém,
uma maior flexibilidade nos objetivos de-
sejados. Este sistemna apresenta iniimeras
variagoes, incluindo combinagdes dos
dois sistemas. )

Como escolher a raga — Para se fa-
zer uma escolha bem objetiva, alguns pon-
tos devem ser observados: fazer uma pes-
quisa para saber qual a raga que se com-
porta melhor na regido e no tipo de ambi-
ente no qual o rebanho sera mantido; cria-
dores, associagdes de ragas, 6rgdos de pes-
quisa e extensdo devem ser consultados
para dar dicas; quanto mais perguntas fo-
rem feitas antes de se decidir pela raga,
menos respostas terdo que ser encontradas
depois; cabe, ainda, estudar as demandas
de mercado para animais de ragas diferen-
tes, comparando produtividade e trabalhan-
do as mais lucrativas e demandadas; apos
a decisdo por uma raga, comprar reprodu-
tores de plantéis selecionados, com pregos
compativeis ao seu nivel produtivo. Fi
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PEGUA'RIA

PRECOS DE CARNES (EM R$/kg)

CARNE BOVINA - kg (15 dd) 30/NOV [HA 15 DIAS | VARIAGAO %|HA 1 MES [HA 1 ANO
Dianteiro,RS 1,20 1,20 0,00 1,35 1,30
Dianteiro,SP 1,10 1,20 -0,33 1,45 1,60
Dianteiro,PR 1,10 1,20 -8,33 1,40 1,60
Traseiro,RS 2,10 2,10 0,00 2,25 2,70
Traseiro,SP 2,10 2,20 -4,55 2,45 2,80
Traseiro,PR 2,10 2,20 -4,55 2,45 2,70

FRANGO RESFRIADO - kg 3
Rio Grande do Sul 1,00 1,00 0,00 1,05 1,25
Parana 1,00 0,95 5,26 1,00 1,20
S3o Paulo 0,95 0,98 -3,06 0,95 1,35
Santa Catarina 1,00 1,00 0,00 1,00 1,20

CARNE SUINA - CARCAGA - kg

Rio Grande do Sul 1,45 1,50 -3,33 1,40 2,40

Parana 1,60 1,65 3,23 1,45 2,20

Sao Paulo 1,47 1,45 1,38 1,30 2,10

Santa Catarina 1,50 1,50 0,00 1,35 2,10
ABATE

3§

Mercado comeca 96 retraido

A auséncia de maior demanda no mer-
cado de carnes, em dezembro,
apresentou uma previsdo do que podera
ocorrer com 0s pregos no periodo da sa-
fra 96. Baseado nisto, o analista de Sa-
fras & Mercado, Paulo Molinari, aponta
para uma queda de pregos € um excesso
de oferta no primeiro semestre.

As previsoes iniciais para a pro-
ducdo de carnes em 1996 sinalizam novo
crescimento, particularmente no que diz
respeito a avicultura. O espago para uma
recuperagdo no nivel de exportagdes ¢
elevado, principalmente no primeiro se-
mestre de 96, o que seria um dos poucos
fatores concretos de neutralizagdo da
baixa de pregos do setor no periodo,
como destaca Paulo Molinari. _

O fato é que 1995 foi um ano ruim
para a pecudria brasileira. Os niimeros
divulgados em novembro ltimo pela
Federagdo das Indistrias do Estado de
Sdo Paulo (FIESP) refletiram a discre-
pancia entre a capacidade de compra da
populagdo e a respectiva oferta de car-
nes no mercado. Os dados da Fiesp apon-
tam a retragdo econdmica e as conseqii-
éncias sobre a renda da populagdo, com-
provando uma redugdo no poder de com-
pra. Sem corregdes salariais torna-se di-
ficil equilibrar um padrdo pelo menos
estavel de demanda neste final de ano.

Para a pecudria, que apresentou
um forte crescimento na oferta global de
carnes em 95, apostando em uma deman-
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da firme em virtude do Plano Real, esta
retragdo da atividade econdmica expds o
setor a muitas dificuldades. A produgdo
mais elevada e o consumo em baixa ori-
ginaram um excedente que somente po-
deria ser absorvido diante de um maior
ritmo nas exportagdes. No entanto, com
o cimbio ainda valorizado e forte con-
corréncia internacional, ndo houve con-
digdes de reagdo nas vendas externas de
carne de frango e bovina, com os dois
segmentos registrando retragdo nas ex-
portagdes. Desta forma, o ano de 95 foi
de baixa rentabilidade. A crise somente
ndo mostrou-se mais nociva para a ativi-
dade produtiva devido aos baixos pregos
dos insumos basicos, como milho e fare-
lo de soja, por boa parte do ano.
Segundo o analista de Safras &
Mercado, com a expectativa de uma ele-

vagdo de 5% em 1996 na producdo de
carne de frango, levando o mercado a
uma oferta de 4,2 milhdes de toneladas,
e sem indicativos claros de que a deman-
da ird aumentar no inicio do ano, os pre-
gos tendem a queda em janeiro. Molina-
ri destaca que as exportagdes parecem ser
a unica forma possivel de escoar os ex-
cedentes e oferecer suporte as cotagdes
do boi e frango no primeiro semestre.
Salienta que os custos de produgdo se-
rdo bastante adversos para a avicultura e
suinocultura. Tanto milho como farelo de
soja tendem a apresentar niveis de pre-
¢os mais elevados em relagdo a 95, com-
prometendo a rentabilidade do setor.

BOI GORDO

=

Precos caem
a RS 20 por arroba
em janeiro
0 mercado de boi gordo deve apre-
sentar retragio em janeiro, com os

pregos recuando a R$ 20 por arroba. O
analista de Safras & Mercado, Paulo Mo-
linari, atribui a queda 4 entrada da nova
safra e & demanda apertada no inicio do
ano, devido a diversos fatores que inclu-
em, essencialmente, o baixo poder aqui-
sitivo da populagdo.

O primeiro semestre de 1996 ten-
de a ser efetivamente dificil para o mer-
cado nacional. Existem indicativos cla-
ros, como pontua Molinari, de que deve
haver um excesso de oferta, sem coloca-
¢do no mercado interno e externo. O pon-
to-chave do mercado esta centralizado na
area econdmica.

O BOI MAIS BARATO

BOVINOS (20 a 25 dd) 30/NOV |HA 15 DIAS [VARIAGAO %| HA 1 MES |HA 1 ANO
Boi gordo, int. PR 15kg 22,50 23,50 -4,26 26,00 30,00
Boi gordo, int. GO 15kg 21,50 23,00 -6,52 25,00 30,00
Boi gordo, int. MG 15kg 21,50 23,50 -8,51 26,00 30,00
Boi gordo, int. MS 15kg 21,50 23,00 -6,52 26,00 30,00
Boi gordo, int. RS 1kg 0,67 0,74 -9,46 0,47 0,82
Boi gordo, int. SP 15kg 22,50 24,00 -6,25 27,00 32,00
Boi magro, int. RS 15kg 190,00 190,00 0,00 200,00 220,00
Boi magro, int. SP 15kg 247,50 210,00 17,86 220,00 | 320,00
Bezerro SP (cab.) 140,00 130,00 7,69 140,00 .
Novilho RS (cab.) 100,00 100,00 0,00 100,00 5




Os aspectos econdmicos a serem
considerados para se tragar uma tendén-
cia levam em conta o problema da divi-
da interna publica e a possibilidade da
volta de um surto inflacionario neste més
de janeiro. Paulo Molinari destaca que
os varios planos econdmicos no Brasil
sempre apresentaram uma subita deteri-
oragdo, devido ao dificil controle sobre
a emissdo de moeda visando o financia-
mento da divida interna publica.

Uma recuperagdo da atividade
econdmica e/ou uma elevagio na infla-
¢do seria fundamental para equilibrar os
niveis de oferta e demanda. Nestes ter-
mos, Molinari destaca que ainda € dificil
tragar um cendrio realista, mas que a ten-
déncia natural para o inicio de 96 ¢ de
retragdo devido 4 entrada da safra. A sus-
tentagdo de melhores niveis nas expor-
tagdes também torna-se um fator decisi-
vo para a manutengdo dos patamares de
pregos.

O quadro internacional revela que a
demanda mundial podera retrair-se, com
algum crescimento mais acelerado ape-
nas na Asia e na Russia. Ha também uma
melhoria na competitividade do produto
argentino e uruguaio em rela¢do ao bra-
sileiro, evidenciando as dificuldades de
concorréncia da carne bovina brasileira
no mercado internacional. Desta forma,
como destaca Paulo Molinari, deve-se
acreditar que ou os pregos internos do boi
gordo baixam, de forma a viabilizar o
crescimento das exportagdes, ou havera
novamente um excedente interno no pe-
riodo de safra.

Precos na entressafra ficam
abaixo da expectativa

0 s pregos alcangados na entressafra,
no inicio de dezembro ultimo, fi-

caram abaixo das expectativas do mer-
cado. A cotagdo da arroba nfo atingiu o
minimo esperado (R$ 28,00), ficando
entre R$ 21,00 e R$ 27,00, pregos de ju-
nho e agosto, respectivamente. Em 1994,
ano considerado atipico, as cotagdes su-
biram consideravelmente, oscilando na
entressafra entre R$ 35,00 e R$ 40,00.
Ja a média historica do periodo aponta
para pregos entre R$ 23,00 e R$
28,00.Segundo analistas, os pregos fica-
ram dentro da normalidade, mas abaixo
das perspectivas dos pecuaristas, que es-
peravam alcangar o mesmo patamar ob-
tido em 94. O presidente do Conselho
Nacional da Pecuaria de Corte (CNPC),
Jodo Carlos Meirelles, afirma que a ten-
déncia é de que haja uma redugdo da sa-
zonalidade da oferta de boi gordo. “Cada
vez mais vai haver uma diferenga menor
entre safra e entressafra”, afirma.

O presidente da CNPC descarta qual-
quer associagdo da queda dos pregos da
carne bovina com o aumento das vendas
de carne de frango. Para Meirelles, esta
retragdo € uma reflexdo clara da crise de
liquidez nacional, destacando que a des-
capitalizagdo pressionou os pecuaristas
a elevar o volume de abates para atender
seus compromissos financeiros.

Meirelles afirma que ndo houve subs-
titui¢do da carne bovina pela de frango.
No entanto, admite que o segmento mais
expressivo, no aumento do consumo este
ano, foi representado pela avicultura.
Além de estabilidade econdmica, desta-
ca que o suporte para a expressiva eleva-
¢do da demanda veio dos baixos pregos
do milho e da soja.

“O consumo de carne bovina no mer-
cado interno aumentou de forma signifi-
cativa em 95", argumenta o presidente
da CNPC. Afirma que as exportagdes
diminuiram em 150 mil toneladas na ul-
tima safra, enquanto as importagdes fo-
ram acrescidas de mais 100 mil tonela-
das. “Foram consumidas 250 mil tonela-
das a mais em 95, o que equivale a uma
alta de aproximadamente 5%”, concluiu
o dirigente.

Em 1996, o mercado de carnes deve
ter uma comercializagdo bastante dife-
rente da registrada em 95. O analista de
Safras & Mercado, Paulo Molinari, afir-
ma que, inicialmente, esperam-se niveis
de produgdo estdveis ou em leve cresci-
mento, apenas.

Aponta que isso deve ocorrer em fun-
¢do de que os patamares de pregos em
95 ndo devem favorecer ou incentivar os
produtores a expandir a produgdo para o
periodo.

Jforma )

CRA. Plantoun, crescezs.

.‘ om 21 anos de atuacdo no mercado de se-
mentes a CRA vem investindo e acreditan-

do na produtividade agricola brasileira.

Por isto

a CRA ¢é o grande nome em produgéo, importa-
céo, beneficiamento e comercializagdo de se-
mentes fiscalizadas de forrageiras, cereais e hor-

talicas importadas.

Plante com as melhores sementes o ano inteiro.

E mais futuro.
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GRIBUSINESS

AREA, RENDIMENTO E

PRODUCAO DE ARROZ

NO MERCOSUL - poRr pais -

AREA RENDIMENTO PRODUGAQ

ANO (hectares plantados) (kg/hectare) (1.000t)

SAFRA | Sequeiro Irrigado Sequeiro  lrrigado Sequeiro.  Irrigado
Brasl  Brasil Argentina Uruguai | Brasi Brasl Argentina Uruguai | Brasil Brasil Argentina Uruguai
85/86 4498 1110 125 86 1152 3462 3786 4732 | 5182 3843 378 406
86/87 4858 1178 105 83 1195 3878 3915 4068 | 5806 4568 352 339
87/88 4709 1285 111 81 1256 3507 4150 4815 | 5913 4507 415 391
88/89 4696 1420 109 97 | 1306 3998 4671 5509 | 6132 5677 490 535
89/90 3082 1424 117 83 | 1077 4744 3782 4428 | 4288 6756 439 365
90/91 3007 1152 86 110 1152 3435 4031 4759 | 3464 3957 348 522
91/92 3076 1148 141 127 | 1336 4686 5210 4861 | 4109 5379 733 618
92/93 3200 1587 131 134 | 1289 3632 4330 5152 | 4242 5764 567 699
93/94 3285 1359 135 134 | 1611 3543 4081 4654 | 5292 4816 551 625
94/95 3174 1296 170 142 1487 5032 5113 ~5401 | 4720 6521 867 767

Estiagem afetou lavouras

stiagem prolongada que castigou o

Rio Grande do Sul desde o inicio
de agosto pode puxar os pregos do arroz
antes da entrada da safra. No Rio Gran-
de do Sul, maior produtor nacional, com
produgdo estimada em 4,3/4,7 milhGes de
ton, a safra que ja acumulava redugéo de
5% a 15% na primeira intengdo de plan-
tio de Safras & Mercado estd sujeita a
uma queda de produgdo de 2% como con-
seqiiéncia do comprometimento da ger-
minagdo das lavouras.

Situagdo semelhante enfrentam os
produtores da Argentina e Uruguai, onde
a escassez de chuva mantinha represas
em niveis bem abaixo do normal até a
primeira quinzena de dezembro. Na Ar-
gentina, onde estimativas oficiais apon-
tam para incremento de 7% na area plan-
tada, as represas novas estavam com 35%
do seu nivel normal ao final do plantio,
enquanto as represas antigas alcangavam
indices de 60% a 70%.

“Como consequiiéncia, é esperada re-
dugdo da safra local, com elevagdo do
custo de produgdo e majoragdo dos pre-
¢os de comercializagdo para o préximo
ano”, projeta o analista Carlos Macchi,
de Safras & Mercado. Destaca que o cli-
ma desfavoravel pode repercutir, inclu-
sive, nas previsdes de produgdo para a
safra da América do Sul de 95, estimada
em 19,5 milhdes de toneladas pela FAO-
Food and Agriculture Organization. Es-
sas previsdes, atribuidas em parte ao in-
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cremento de 5% na produgdo braslei-
ra, calculada em 10,6 milhdes de tone-
ladas, também leva em consideracdo
um aumento significativo da produgio
dos paises exportadores, particular-
mente a Argentina com 984 mil tone-
ladas, superando a produgdo do Uru-
guai, estimada em 710 mil toneladas.

TRIGO

RS alerta para
desestimulo com
reducao da taxa de
importacao
A possibilidade de redugdo de
10% para 2% nas aliquotas de

importagdo do trigo provenientes, de
paises fora do Mercosul ja divide o se-
tor. Em Brasilia, o Ministério da Fa-
zenda considera legitima e compreen-
sivel a resisténcia do Ministério da
Agricultura em relagdo ao rebaixamen-
to tarifario, mas chama a atengdo para
o abastecimento do mercado diante da
quebra na safra Argentina e da alta in-
ternacional nos pregos. Castigada pela

seca, a Argentina prevé uma colheita de 9
milhdes de toneladas de trigo, volume
21,2% inferior 4 produgdo de 11,3 milhdes
de toneladas da ultima safra. Os produto-
res, por sua vez, reagem a pressdo de moi-
nhos lembrando que o Parand, que ja co-
lheu mais de 3 milhdes de toneladas do
produto, colheu nessa ultima safra 1 mi-
lhdo de toneladas do gréo.

J4 a produgdo nacional ficou restri-
taa 1,5 milhdo de toneladas, quando o Bra-
sil ja colheu 6 milhdes de toneladas de tri-
go. Afirmam também que a prevalecer 0s
argumentos do setor industrial para a re-
dugido da aliquota de importagao, sera reti-
rado do produtor nacional qualquer possi-
bilidade de obter, pela equiparagéo dos pre-
¢os internacionais, uma compensagdo re-
lativa aos prejuizos que vem sofrendo. Cal-
culos da Federagdo das Cooperativas de
Trigo e Soja do Rio Grande do Sul-Feco-
trigo mostram que somente com importa-
¢do de trigo, estimada em 6 milhdes de to-
neladas para 96 o Brasil terd um dispéndio
de divisas de US$ 1,5 a 2 bilhdes. O Brasil
constitui-se hoje no segundo maior com-
prador mundial de trigo, ficando atrés ape-
nas da Argentina.

CAFE

Mercado esta
sem perspectiva

N o calgaddo da rua XV de novembro,
em Santos/SP, o nimero de corre-
tores que circula portando amostras de café
para negociar é pequeno, ao contrario do
que se verificava no inicio de 95. Na ver-
dade, quem chega sem saber que estd no
centro da principal praga comercializado-
ra da commodity ndo percebe a importin-
cia do local. A cena quase sem movimento
retrata o ritmo dos negocios com café.
Gente que hd anos mexe com 0 pro-
duto diz estar confusa com a atual perfor-
mance do mercado. A Bolsa de Nova lor-
que, que di o tom das operagdes, segue 0
rumo do interesse dos fundos de penséo,
que migram cenforme a rentabilidade do
produto e ndo sua sazonalidade.
Enquanto fatores fundamentais
indicam que o periodo atual deveria ser de
pregos firmes, as cotagdes ndo param de



ceder. S6 no més de novembro, o café
caiu 1.495 pontos na bolsa nova-ior-
quina. Os contratos com vencimento em
margo sairam do patamar de US$ 119,80
para US$ 104,85. No fisico, a queda
foi menor. Nimeros da Termo Correto-
ra, de Sdo Paulo, indicam que a idéia de
compra no dia 1° de novembro era de
125,00, contra 118,00 no dia 30. Para a
venda, a idéia baixou R$ 5,00, saindo de
127,00 para 122,00.Mesmo  nesses
niveis de prego, o Pais estd sem
competitividade 14 fora, com o mercado
sendo sustentado pelos torrefadores que
absorvem também os tipos de café usa-
dos para exportagdo. A situagdo preo-
cupa. Os embarques estdio cada vez
menores. Em outubro, foram 975 mil
sacas. Em novembro, esse niimero ndo
deverd ultrapassar 700 mil.

Carlos Domingues, gerente da
exportadora Nossa Senhora da Guia,
Santos, acredita que dezembro devera
manter a linha descendente. O ponto-
chave € que esses sio meses onde o Bra-
sil € a principal origem vendendo. No
meio desse quadro pouco alentador, a
adogdo de um sistema artificial de cotas
para limitar as vendas a outros paises
resultou em um racha na exportagdo. O
setor agora ¢ representado pela Federa-
¢do Brasileira dos Exportadores de Café
(Febec) e pela Associagdo Brasileira dos
Exportadores de Café (Abecafé).

Para o presidente da nova entida-
de, Jorge Esteve, da Esteve Irmios, a
performance das exportagdes nos tltimos
meses demonstra a inadequagdo desse
sistema a realidade. Cota é um artificia-
lismo usado em momentos de exceden-
te e ndo de escassez, argumenta. Para
outra fonte do setor, a reaproximagio
entre as duas entidades ¢ quase que im-
possivel. Ele destaca que as idéias sdo
muito diferentes, pois enquanto a nova
associagao fala em livre mercado, a ou-
tra cogita o fechamento de registros.

FEIJAO =
AP
Seca prejudica
produtores em 95

E ss€ ano ndo foi considerado bom
pelos produtores de feijdo. A ele-
vada oferta somada a retragdo da deman-

FEIJAO - PRECO MEDIO

(RS/60kg)
CARIOCA EXTRA | PRETO

da, principalmente no JANEIRO 37,11 40,09
varejo, dificultaram a FEVEREIRO 41,75 43,42
comercializagdo do MARGCO 41,07 45,13
produto. No entanto, ABRIL 39,15 40,41
as expectativas de re- MAIO 34,00 39,95
dugdo no plantio e 0~ JUNHO 29,05 36,24
aumento do prego mi- ~ JULHO 27,14 35,00
nimo em 6,7% anima- AGOSTO ot 99,13

2 SETEMBRO 31,08 36,66
ram os produtores a EESIATRRG 32,58 39,25
apostar nessa cultura NOVEMBRO 31.25 3755
mais uma vez.Opc¢éo - : :
foi T DEZEMBRO (até 8) 31,42 34,00
eita, 1miciou-se 0
plantio da safra das
dguas, acreditando no retorno do nivel ALGODAO

histérico de pregos. Mas, as perspectivas
foram superadas antes mesmo do previs-
to. Os pregos do feijdo na praga paulista
subiram mais de 20% em uma Unica se-
mana. O que poderia sinalizar uma de-
cisdo acertada ndo foi mais do que um
reflexo da seca, que provocou a retragdo
da oferta do produto nos pontos de co-
mercializagdo.

“A seca estd acabando com o so-
nho de muita gente”, afirma Bano Kos-
sei, técnico da Companhia Nacional de
Abastecimento (Conab - Brasilia). A falta
de chuvas na fase de floragdo ocasiona o
abortamento da flor, impedindo a gra-
nagdo. Segundo Kossei, quando a fase
de floracdo é afetada pela estiagem, a
produgdo pode ser reduzida em mais de
50%

O mercado de feijdo, que ha pra-
ticamente um ano OPerou com pregos es-
taveis, voltou a sentir o velho sabor da
especulagdo. A noticia de seca nas re-
gides produtoras e a diminui¢do do abas-
tecimento do comércio atacadista de
Sao Paulo (principal centro de comer-
cializagdo) provocam alta dos pregos, o
que, em parte, reflete no aumento do

lucro do produtor. “Mas a alta especula-

tiva ndo ¢ sadia. Por trés dela estd a que-
da da produgdo, que pode ser muito mais
desfavoravel”, destaca o técnico da Co-
nab.

Os produtores que dispuserem de
feijio de qualidade superior (0 chama-
do extra) sdio os que vio alcangar pregos

“ altos, explica Kossei, ja que a oferta des-

te tipo de grédo ¢ reduzida. Contudo, fei-
jdo extra exige investimentos em tecni-
ficagdo, fator que pode ser considerado

limitante, uma vez que grande parte.

dos agricultores estd descapitalizada.
Conseqiientemente, aqueles que oferta-
rem graos de qualidade inferior ndo de-
vem atingir a alta especulativa das cota-
¢oes.

Perspectivas
nada favoraveis
neste novo ano

A safra de algoddo no Brasil serd
uma das menores dos ultimos anos.

Segundo estimativas do Instituto Brasi-
leiro de Geografia e Estatistica (IBGE),
o total de area plantada no Pais deve
apresentar uma queda de 8,55% com
relagdo a safra anterior. S6 na regido Sul
devera haver um decréscimo de 21,43%
no plantio. Rondénia deve ter uma re-
dugdo de 7,38% e a regido Sudeste uma
queda de 2,07% de area plantada.

No Parand, o cultivo deve dimi-
nuir de um total de 123.000ha para 96
mil, o que representa uma retragdo de
cerca de 22%. Em Sdo Paulo a reducgdo
pode ficar entre 10% e 20%, passando
de 75.000ha plantados para 68.000ha,
no maximo.A falta de empréstimos para
o produtor e a elevagdo do custo da méo-
de-obra sdo as principais causas deste
recuo na plantagio de algoddo no Brasil
Por ser uma cultura que exige uma terra
melhor preparada que outras, como a
soja e o milho, os custos para a produgdo
do algoddo sdo mais elevados. Com a
falta de crédito, sdo poucos os produto-
res que tém capital disponivel para apli-
car em um mercado tdo incerto, confor-
me informou fonte de Safras & Merca-
do.

A mado-de-obra apresenta um custo
bem maior que o das safras anteriores.
Isso ocorre devido a mesma ter um rea-
juste em torno de 50%, enquanto que o
do algodao ndo chegou a 10%.
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EVOLUCAO
DO PLANTIO DA SOJA

NO BRASIL
- em % da area esperada -

Estados 1995 1995 1994 Média
07/dez | 30/nov | 08/dez | Normal (X)
RS 57 52 20 83
PR 93 82 97 94
MT 89 75 91 83
MS 81 68 94 84
GO 80 70 90 80
SP 90 76 95 88
MG 77 65 72 84
OUTROS 80 54 86 82
BRASIL(") 78 67 91 85

ticas, o plantio atra-
sou muito, com ape-
nas 78% tendo sido fi-
nalizados até dia 07 de
dezembro na maioria
dos estados produto-
res. A média geral
para esse periodo, no
entanto, € de 85%. No
ano passado, a situa-
¢do foi excepcional,
com 91% de 4rea ten-
do sido plantado até
essa época. Nesse
ano, o Rio Grande do
Sul apresentou a pior

(x) Média histérica de 5 anos (*) Média ponderada

performance, com
apenas 57% do total
plantado até entdo.

> Para o ana-
CLANEA lista de Safras & Mer-
O (¥ cado, a problematica

c omo se ja ndo bastasse a redugdo
na area plantada de soja em quase
todo o Brasil, a seca no Sul e Sudoeste
do Brasil, a partir de novembro, preju-
dicou as lavouras dessas regides, com
base em observagdes feitas até o final
de dezembro. Numeros finais sobre esse
impacto, contudo, ainda ndo estdo dis-
poniveis.

Safras & Mercado estava preven-
do uma diminuigdo de cerca dq 10%
na produgdo brasileira antes da estiagem.
Com isso, o volume colhido cairia de
25,4 milhGes de toneladas em 94/95 para
22,8 milhdes em 95/96. Isso por causa
da queda na d4rea plantada de 11,_5
milhdes de hectares para 10,7 mi-

EFD
Clima do Sul

comprometeu ainda mais
a préoxima safra

com relagdo a esta
safra j& comega a pre-
ocupar o governo, pois
a agricultura é a prin-
cipal dncora para a
estabilidade do Real.
Ele acredita que uma
redugio brusca na
produgdo, se compa-
rarmos ao recorde do ano passado, po-
deré trazer complicagdes para a econo-
mia.

Com a quebra da safra o governo
sera obrigado a importar mais, e, pior, a
precos mais caros que ano passado, uma
vez que o mundo inteiro apresenta redu-
¢do na produgdo, principalmente de
gréos, afirma.Diante desse quadro, o go-
verno devera se preparar para lutar com
um monstro que se encontrava adorme-
cido, a inflagdo.

Diminuicao da safra
agitao
mercado em janeiro
A redugdo da safra de milho no Sul

do Brasil, devido a prolongada es-
tiagem iniciada em novembro de 1995,
deve agitar o mercado neste més de ja-
neiro. Desde a declarada quebra de mais
de 1 milhdo de toneladas no Rio Grande
do Sul, com a seca trazendo perdas irre-
versiveis, o perfil do mercado se alterou
ja em dezembro. Houve um maior inte-
resse pelo produto dos leilées com o te-
mor da falta de abastecimento, em fun-
¢do da quebra de safra no RS, e de milho
de baixa qualidade devido a falta de umi-
dade no desenvolvimento das lavouras na
regido Sul.

Com o comprometimento da de-
manda em janeiro, o governo deve con-
tinuar entrando no mercado com as ven-
das de produto em EGF, pelo menos na °
primeira quinzena, com o objetivo de
atender a demanda do més. Este desabas-
tecimento deve sustentar os pregos, es-
sencialmente no Sul do Brasil, liquidan-
do com a tendéncia normal de retragoes
no inicio do ano. A procura por milho do
Parana deve se intensificar por parte dos
grandes compradores do Rio Grande do
Sul — estado que mais perdeu com a es-
tiagem. Além disso, o fato do milho novo

MILHO - SITUACAO DO PLANTIO

POSIGAO ATE 11/12 - EM %

lhdes de hectares cultivados. Essa bai- ESTADOS 93/94 94/95 95/96
xa, em torno de 7%, teve como principal Parans 100 100 100
causa as dificuldades financeiras dos Rio Grande do Sul 100 100 100
produtores. Santa Catarina 100 100 100

A estimativa de produtividade Sao Paulo 95 90 97
também era menor por falta de tecnolo- Mato Grosso do Sul 95 90 95
gia no plantio. A mesma estava sendo Goiés gg 85 85
projetada em 2.125kg por hectare, con- Mato Grosso % 100 100
tra 2.208kg na safra anterior. Um Minas Gerais 15 88 85
decréscimo de cerca de 4%, destaca o Espirito Santo e lgg : gg
analista Flavio Franga Junior. Rio de Janeiro b e b

Devido 2 essas alteragdes clima- Centro - Sul ’ . .5
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ESTIMATIVA

DE COMERCIALIZACAO DO MILHO
SAFRA 94/95 - EM 1000T

FEV/OUT/95 % COMERC. NOV 95/JAN 96 ESTOQUES VENDAS EST.

e Oferta Cons. até até alé  EGF/85 EGF/91/94 Disponi- o = Governo

OUT NOV OUT/34 até 30/11 bikdada CONABT P sethov

RS 5467 3977 72 7477 395 18 1516 1275 67 - 346
sC 3116 3518 89 96 88 186 29 350 1172 4 20 11p
PR 8220 4437 70 7374 1713 652 2470 1284 258 729
SP 3732 5103 98100 83 283 34 83 1338 33 = LT
MS 976 460 90 92 78 292 174 95 144 147 et D)
GO 0748 1622 74 76 71 1385 1657 709 485 761 - 558
MT 861 602 75 8177 392 470 214 191 109 - 2
MG 3801 3009 86 94 77 300 113 541 903 23 =78
OUTROS 372 618 100100 96 - - 2 172 : Sasis

(*) Nao estdo computadas vendas nos leildes

s entrar no mercado a partir de feverei-
ro suporta as cotagdes.

O analista de Safras & Mercado,
Paulo Molinari, afirma que, neste inicio
de ano, o mercado aguarda uma entrada
de milho irrigado da ordem de 200 a 250
mil toneladas, provenientes do Centro-
Oeste e Sudeste. Este volume € referente
a menos de 10% do consumo mensal,
mas pode atender uma demanda de curto
prazo dos grandes consumidores. As es-
peculagdes do mercado, segundo Moli-
nari, ficam por conta da programagio de

leildes em janeiro.

Molinari afirma que em relagdo ao
ano comercial 96/97, cresce a expectati-
va de expansdo nas importa¢des de mi-
lho no segundo semestre de 1996, parti-
cularmente por parte dos dois estados do
Sul, apesar da sinalizagdo de estoques
altos do governo e safra boa no Parana.
Neste ponto, o ritmo das exportagdes da
Argentina e o desenvolvimento da safra
1996 nos Estados Unidos oferecerdo as
condigdes de custos de importagdo para
0 Brasil.

'sUiNOS S

Precos e custos
A equilibrados

depreciagdo de pregos enfrentada

pela suinocultura em 95 pouco afe-
tou a rentabilidade do setor, que fecha o
ano equilibrando pregos aos custos de
produgdo e ao crescimento da oferta. Até
o inicio de dezembro, a média de pregos
mantinha-se acima dos niveis praticados
em anos considerados de retragdo no con-
sumo, particularmente nos periodos pos-
planos. Favorecida pela boa oferta de
milho e de farelo de soja a pregos consi-
derados baixos, a suinocultura também
teve em 95 teve um significativo cresci-
mento nos abates, com Santa Catarina
atingindo recorde de 5,3 milhdes de ca-
begas no periodo janeiro/outubro, ante os
4,7 milhdes de cabegas de igual periodo
de 94.

Os bons niveis de abate, aliados 2 es-
tabilidade de pregos proximos aos cus-
tos de produgdo, deram um ponto de equi-
librio ao mercado. Para 96, no entanto, a
expectativa € de um certo comprometi-
mento da rentabilidade ja4 no primeiro
semestre. Fonte: Safras & Mercado

MOTOMCO

» Os U.S.A. jd usam o equipamento hd mais

de 45 anos no mercado, ou seja hd mais

de 20 anos que o Brasil.

» Trata-se do equipamento com maior

precisdio em toda a nagio americana.

= Todos os laudos oficiais do governo s6 sio
liberados apds tirar a umidade no

equipamento Motomco mod. 919 E.

» Equipamento calibrado para mais de 250 tipos
de leitura de gréos e farelados.

» Totalmente automatizado com safda cereal
para qualquer impressora.

* Voltagem compativel para o Brasil 110/220 V.
« Totalmente traduzido para o portugués, tanto o
software quanto o manual de instrugdes.

» Distribuigdo com exclusividade para todo o
territdrio nacional.

* Maijores informagdes consultar Mundi.

A solucéio definitiva para o problema da
medicéio de umidade é Motomco

LINHA DE PRODUTOS

Medidores de Umidade de Grios

Medidor de Umidade Universal com Megdmetro Importado
Medidor de Umidade Eletronico marca STEINLITE Importado
Medidor de Umidade Eletronico marca MOTOMCO Importado
Medidores de Umidade Portéteis

Balanga Digitais e Meciinicas

Balanga Digital para PH.

Balanga Digital para pesar impurezas

Balanca Analitica

Balanga Mecinica para impurezas

Linha completa de sondas para coleta de amostras
Linha completa para laboratérios clinicos, fisicos, biolégicos e agricolas

Assisténcia técnica especializada em toda linha acima

COMERCIAL IMPORTADORA E EXPORTADORA DE EQUIPAMENTOS PARA LABORATORIOS LTDA.
MATRIZ - Rua José Nicco, 301 oy * CEP: B1.200-300 * Curifibo-PR * Telefax: (041) 322-4005

FILIAL 1 - Av. Konrad Adenauer, 96 zek « CEP: 98.280-000 * Panambi-RS * Telefax: {055) 375-1692

FILIAL 2 - Rua Sao Cosme e Damido, 782n * CEP: 79.050-390 * Campo Grande - MS * Telefax (067) 742-3710
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Berthoud na Argentina

oi formada, recentemen-

te, uma joint-venture
entre as industrias de pulve-
rizadores agricolas Berthoud
do Brasil e PLA da Argenti-
na, visando atender o Merco-
sul. A Berthoud opera no Bra-
sil ha 22 anos e é especializa-
da em pulverizadores de ar-
raste ou acoplados a tratores,
enquanto a PLA fabrica pul-
verizadores autopropulsados.
Com a associagdo, o diretor
da Berthoud, Gilberto Jun-

Informatica

no ensino

C dpias de softwares, au-
las especiais de infor-
mdtica, cursos de extensdo,
palestras e encaminhamento
a estagios serdo desenvolvi-
dos pela Planejar Processa-
mento de Dados Ltda., de
Canoas/RS, para estudantes
de Agronomia da Universida-
de Federal de Pelotas/RS
(UFPel), dentro do Projeto
Planejar Universidades/Es-
colas. O acordo de parceria
ja foi assinado, também, com
a Universidade Luterana do
Brasil (Ulbra), de Canoas,
Universidade do Oeste Pau-
lista, de Presidente Prudente/
SP e Faculdade de Agrono-
mia e Engenharia Florestal
de Garga/SP.

46 - JANEIRO 1996

queira Zancopé, pretende su-
prir a demanda potencial bra-
sileira de autopropulsados fa-
bricados na Argentina e fina-
lizados no Brasil (como o da
foto), estimada em até 500
unidades anuais, num fatura-
mento de US$ 40 milhdes. Em
contrapartida, os produtos
feitos aqui poderdo ser man-
tidos e distribuidos pela rede
da PLA na Argentina e vizi-
nhos, especialmente nos cul-
tivos de frutas.

Banrisul apdia
vinicolas

ma linha de crédito de

R$ 5 milhées foi dispo-
nibilizada pelo Banrisul para
atender as necessidades de
comercializagdo e capital de
giro das vinicolas rio-gran-
denses, responsdveis por cer-
ca de 90% da elaboragdo na-
cional de vinhos. A nova linha
de crédito objetiva, de acor-
do com o presidente do ban-
co, Ricardo Russowsky, forta-
lecer este setor da economia
gaticha, devido a competi¢do
desencadeada pelo ingresso
de produto estrangeiro no
mercado interno brasileiro. A
atividade vinicola no RS
abrange 400 estabelecimet-
nos, na grande maioria em-
presas de pequeno e médio
porte e cooperalivas.

Mais ovos SPF

ouca gente sabe, mas a

Rezende Alimentos, de
Uberlindia/MG, é uma das
quatro unicas empresas do
mundo a produzir ovos SPF
(Specific Pathogen Free, ou
livres de agentes patogénicos),
utilizados na fabricagdo das
principais vacinas avicolas e
algumas vacinas humanas (sa-
rampo e febre amarela, por
exemplo). Por esta razdo, a
empresa investiu cerca de US$
1 milhdo para aumentar sua
produgdo e abastecer total-
mente o mercado interno, que
deve crescer 30% neste ano. O
volume fechou 1995 em 4,2
milhdes de unidades, suficien-
tes para o consumo brasileiro
de 3 milhées de ovos ao ano,
com o excedente exportado
para a Europa e outros paises
da América do Sul.

Promebo no

Mercosul

primeira avaliagdo ge-

nética regional e inter-
nacional de uma raga tem, a
partir de agora, a participa-
¢do decisiva da Associagdo
Nacional de Criadores
(ANC), com a adogdo do Pro-
grama de Melhoramento Bo-
vino (Promebo) também na
Argentina e no Uruguai. A
raga a ser analisada serd a de
corte angus, cujas associa-
¢Oes de criadores nos trés
paises cruzardo informagdes
visando padronizar a coleta e
andlise de dados. Num segun-
do momento, a ANC pretende
instalar a Rede Internacional
de Avaliagdo de Reproduto-
res, com planilhas unicas de
controle dé produgdo, normas
e codigos comuns.

Inseminar é mais barato

studo da filial gavicha da
Pecplan Bradesco Inse-
minagdo Artificial Ltda., com-
parando o custo do uso de sé-

Monta natural

100 matrizes - 03 touros

men com a monta natural,
apontou que a técnica artifici-
al & 49% mais barata que o tra-
balho dos touros. Veja quadro:

Prego dos touros (1.500kg x R$ 0,80) x 3 touros... 3.600,00

D B DTl O s sivisissbnia v sebannss 1.920,00
Custo e manuteng&o 20% ao ano ... veenenens 120,00
LAl o it duns s ins essdasasbevinds 2.640,00
Inseminagéo artificial

Sémen: 1,5 doses X 100 VACAS .......cccocerreevrieeernveruenas 600,00

Botijéo mais material (depreciagdo anual) ......
M&ao-de-obra..........ccevrrrnns

Custo por terneiro nascido

Monta natural: R$ 2.640,00 dividido por 80 = R$ 33,00
Inseminac&o artificial: R$ 1.345,55 dividido por 80 = R$ 16,82

Inseminagéo artificial & 49,03% mais barato

Fonte: Pecplan Bradesco



0 agro em
niameros

FNP Consultoria & Co-

mércio, de Sdo Paulo/
SP, langou, ha pouco, o Anu-
ario Estatistico da Agricultu-
ra Brasileira, também chama-
do de Agrianual 96. Com ti-
ragem de 9.000 exemplares, a
publicagcdo de 400 paginas
traz informagdes e estatisticas
atualizadas sobre o setor
agricola brasileiro, levantan-
do o custo da producdo de
mais de trés dezenas de cul-
turas, além dos custos de co-
mercializa¢do e pos-colheita.
Pedidos e informagées na
FNP, através do fone (011)
217-1677 ou fax 217-4974.

Roche investe

otalmente informatiza-

da, acaba de ser inau-
gurada a nova fibrica de pré-
mistura vitaminica para ra-
¢do animal da Roche Quimi-
cos e Farmacéutica, no bair-
ro do Jaguaré, em Sdo Pau-
10/SP. O complexo industrial
representou US§ 5,5 milhGes
em obras, numa drea de 3.100
metros quadrados, e na im-
portagdo de equipamentos
suigos. Com isto, a empresa
aumenta a capacidade de
produgdo em 1.250%, pas-
sando de 12 toneladas/dia
para 15 toneladas/hora. Ou-
tra novidade da fabrica serd
a distribuigdo debig-bag reu-
tilizavel de 500 quilos.

Negociacao
orientada

Asociagdo Brasileira

das industrias da Ali-
mentag¢do (Abia) acaba de
editar duas importantes pu-
blicagdes. A primeira intitu-
la-se "O CM-G industrial e a
Modernidade Negocial Mer-
cantil nos Sistemas de Produ-
¢do e Distribui¢do no Brasil ",
na qual se apresenta um novo
titulo para comercializagdo
com prego a futuro e entrega
garantida de mercadoria, me-
diante fianga bancdria e ne-
gociagdo em bolsa. A segun-
da publicagdo denomina-se
“A Tributagdo nos Alimentos.
Por que Mudar, Como Mu-
dar”, em sua 2° edigdo revis-
ta e ampliada, que compara
a carga tributaria brasileira
incidente sobre os alimentos
com idéntica carga nos pai-
ses do 1° Mundo. Detalhes e
pedidos pelo fone (011) 816-
5733 ou fax 814-6688.

Qualidade da

comida

abela de Composig¢do

Quimico-Bromatoldgica
e Energética dos Alimentos
para Animais Ruminantes em
Santa Catarina. Apesar do
nome pomposo, uma obra util
dos agrénomos Edison Go-
mes de Freitas, Jorge Duflo-
th e Luis Carlos Greiner, da
Epagri catarinense, analisan-

do a qualidade e caracteris--

ticas de forragens secas, for-
ragens verdes, silagens, con-
centrados energéticos, con-
centrados protéicos e suple-
mentos minerais. Com 333
pdginas, a publicagdo é uni-
ca no género no Brasil e no
Mercosul. Pedidos na Epagri-
Lages, através da caixa pos-
tal 181, CEP 88502-970, La-
ges/SC, fone (0492) 22-4400,
Jax 22-1957.

g

Novo laboratério em Londrina

um investimento de US$

600 mil, a Herbitécnica
Defensivos Agricolas Ltda.,
de Londrina/PR, inaugurou,
no final do ano passado, um
laboratério para desenvolver
sinteses e novos ingredientes
ativos de ultima geracdo. A
empresa estd entre as dez
maiores do pais, com 4,5% do
mercado nacional de herbici-

das, mas acredita aumentar
sua participagdo nos proxi-
mos anos através do novo la-
boratorio, além de expandir
suas exportagdes para os par-
ceiros do Mercosul e Bolivia.
O empreendimento faz parte
de programas voltados a
Qualidade Total, visando a
certificagdo IS0 9002, espe-
rada para fevereiro.

i
i
l
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GARANTA O LUCRO
DE SUA SAFRA

O sistema eletrénico de informagdes mais
completo para o planejamento agricola e o
acompanhamento dos mercados de

commodities e financeiro. .
Em tempo real, via satélite. Unico no Brasil.

Seja cliente SAFRASNET e tenha:

¢ Mais agilidade e seguranca Faca como

nas decisdoes comerciais. as majores

empresas do mundo.
¢ Melhores condicdes de programar Esteja por dentro
o plantio de sua safra.

¢ Mais lucro.

do mercado sendo
¢ Mais seguranca para comercializar cliente de

sua safra no mercado futuro. SAFRAS & Mercado

PARTE DESSES SERVICOS SAO DISPONIVEIS TAMBEM VIA FAX OU CORREIO ELETRONICO.

Ligue agora mesmo e solicite disquete gratuito
3 AF‘B AN de demonstracdo pelo fone (051) 800.2272

MECADO Iinformacdoes de mercados e planejamento agroeconémico.

POA Fone (051) 224.7039 Fax (051) 224.91.70

CTBA Fone (041) 234.5904 Fax (041) 232.2233

20 anos de isengdo
e C]"@dibﬂidﬂde sSP Fone (0O11) 881.8435 Fax (011) 853.2929

Porto Alegre - Brasilia - Curitiba - Sdo Paulo - Buenos Aires - Chicago



OVIDADES NO MERGADO

[ Bom pra folha do café

Fertilizante foliar em po soltvel, com
micro e macronutrientes (como nitrogé-
nio, magnésio, calcio e enxofre) quelati-
zados, para rapida absorgdo das folhas,
ramos e raizes do cafeeiro. De facil mis-
tura com fungicidas e inseticidas, tam-
bém recomendando para cultivo de hor-
taligas, frutiferas, flores, algoddo e fumo.
Disponivel em balde plastico com
10kg.Laboratério Pfizer Ltda., Aveni-
da Tancredo Neves, 1111, CEP 07190-
916, Guarulhos/SP, (0800) 11-1919.

M Pega
na
barata

Unico do mercado que atua sobre as
trés fases de desenvolvimento da fascio-
la hepatica (saguaipé ou barata-do-figa-
do), fasciolicida a base de triclabenda-
zole que pode ser aplicado conjuntamen-
te com outro_s anti-helminticos, por ser
especifico. Via oral, usado com qualquer
pistola de vermifugagio ou intra-rumi-
nalmente, disponivel em embalagens de
1 litro, para ovinos (na dose de 10mg por
quilo de peso vivo) e bovinos (12mg/kg/
pv). Ciba-Geigy Quimica S.A., Aveni-
da Prof. Vicente Rao, 90, CEP 04706-
900, Sio Paulo/SP, fone (011) 532-7466.

B Grio graido tem vez

Além das caracteristicas que a linha
4010 ja possuia, a nova série de planta-
deiras-adubadeiras 4010 Maxima, para
graos graudos, apresenta reservatorios
em polietileno (evita a corrosdo do adu-
bo), discos de corte que acompanham as
curvas da lavoura, rodas compactadoras
duplas de ferro, com opgdo de levante
hidraulico trés pontos ou tragdo arrasto
com controle remoto. Pode, ainda, vir
com kit para plantio convencional (dis-
co duplo para adubo) e marcador de li-
nhas com acionamento mecinico. Indis-
tria de Maquinas Agricolas Fankhau-
ser Ltda., Avenida Mau4d, 1092, CEP
98940-000, Tuparendi/RS, fone (055)
543-1126, fax 543-1148.

M Precisido eletronica na umidade

Trator de esteira com motor diesel
Komatsu 6D 120, 4 tempos, 6 cilindros
em linha, de 60 kW (8cv) a 2.400rpm,
transmissdo hydroshift, com lamina de

Aprovado pelo governo norte-ameri-
cano, chega ao mercado brasileiro medi-
dor de umidade eletrénico Motomeo 919-
E, capaz de aferir temperatura e umida-
de de 250 tipos de grdos e subprodutos.
Com saida para impressoras compativeis,
de simples manuseio (apenas 3 teclas),
seguindo padrio mundial de curvas de
medi¢do, disponivel nas voltagens de 110
€ 220 volts. Informa menu de produtos e
operagdes no display eletronico. Mundi
Comercial Importadora e Exportado-
ra de Equipamentos para Laboratério
Ltda., Rua José Nicco, 301, CEP
81200-300, Curitiba/PR, fone/fax (041)
322-4005.

Il Nova opcio de esteira no mercado

aco de alta resisténcia, de 4,4 metros de
comprimento, angulavel, e peso opera-
cional de 9.300kg. Com painel de moni-
torizagdo eletrénico, sistema de embrea-
gem direcional e freio ativo. Komatsu
do Brasil S.A., Avenida Paulista, 1439,
4° andar, CEP 01311-200, Sdo Paulo/
SP, fone (011) 284-7955, fax 284-1327.
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ONTO DE VISTA

E urgente o combate

Rinotraqueite Infecciosa
A Bovina (IBR), também
chamada de Vulvovagi-
nite Pustular Infecciosa (IPV), vi-
rose conhecida no Brasil desde
1962, vem causando prejuizos a
rebanhos leiteiros e de corte, atra-
vés de problemas de reprodugéo,
como abortamentos ou diminui-
¢do da repetigdo de 'cio e, conse-
giientemente, restrigdes no co-
mércio internacional de animais.
Seu agente causal € o herpes-
virus bovino tipo 1 (HVB-1), res-
ponsavel por varios sintomas cli-
nicos incluindo rinotraqueite,
vulvovaginite, balanopostite,
abortamento, conjuntivite, ente-
rite e encefalite.
A transmissdo da forma ge-
nital ocorre de individuo a indi-

Edviges Maristela Pituco € pesquisadora da
Seg¢do de Febre Aftosa do Instituto Bioldgico (IB) de Sdo Paulo

mais e seus derivados, desde 1993
foram definidas diferentes estraté-
gias para o diagnéstico e controle
desta doenga. A Suiga e a Dina-
marca, por exemplo, que sdo pai-
ses com pequena populagdo bovi-
na e baixa incidéncia, optaram por
um programa de erradicagio atra-
vés de acompanhamento sorol6gi-
co dos animais a partir de seis
meses de idade e sacrificio dos
positivos. Na Alemanha, ap6s tri-
agem dos rebanhos através de ana-
lise do leite, verificou-se que apro-
ximadamente 25% destes estavam
contaminados. Em fung#o disto,
foram adotadas medidas de contro-
le da infecgdo associadas ao em-
prego de vacinas. Neste caso, foi
proposto um protocolo alternativo,
baseado na hiperimunizagéo atra-

viduo, por contato direto, de forma relati-
vamente lenta. A utiliza¢@o de insemina-
¢do artificial com sémen livre do virus tem
reduzido de forma dréstica os casos positi-
vos. Os sintomas da vulvovaginite ocorrem
dois a quatro dias ap6s a cobertura, quan-
do as vacas apresentam febre e aparecem
pequenas pustulas na vulva e _porc;ﬁo cau-
dal da vagina. Nesta fase da infecgéo, os
animais ficam com a cauda constantemen-
te elevada. Estes sinais clinicos perduram
por aproximadamente oito dias. Nos casos
de inseminagdo artificial com sémen con-
taminado poderd ocorrer uma endometri-
te, com infertilidade temporaria por uma a
duas semanas. Nos machos, as lesGes ocor-
rem na mucosa do prepucio e pénis, desa-
parecendo apos cerca de 10 dias. .

Embora parega que a forma genital seja
a responsavel pelos abortos, estes ocorrem
principalmente como consequencia do con-
tagio respiratério, bem como de algumas
vacinas atenuadas que podem induzir ao
abortamento. A maioria dos abortos ocor-
re no terco final da gestagéo, podendo ocor-
rer, no entanto, em qualquer fase, devnflo a
infecgdo generalizada, de curta duragdo e
quase sempre fatal. _ .

O contégio respiratorio ¢ o mais fre-
giiente no campo, estabelecepdg-se facil-
mente, pois muitos virus sdo eliminados por
secregdes oro-nasais € oculares. A trans-
missdo ocorre, entdo, por contato direto
entre os animais infectados ou indiretamen-
te, através de trabalhadores, equipamentos
de ordenha, etc. No inicio da doenga, 0s
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animais apresentam secregdo nasal serosa,
diminui¢do no consumo de alimento, fe-
bre, tosse, salivagdo espumosa, dificulda-
de respiratdria e as vezes conjuntivite bila-
teral. As complicagdes devido a infecgdes
bacterianas sdo comuns, agravando o qua-
dro da doenga.

Uma das principais caracteristicas des-
te virus ¢ a capacidade de ficar latente nos
ginglios nervosos (trigémio e sacral), vol-
tando a se multiplicar devido a estimulos
estressantes, como transporte, parto, inje-
¢do de glicocorticdides, sobreinfecgdo por
outro virus e infestagdo parasitaria. Este é
o mecanismo de maior importincia na epi-
demiologia da doenga pois é o responsavel
por sua perpetuagio na populagdo bovina.

Nos ultimos dez anos, 12.073 amostras
séricas de rebanhos suspeitos, analisadas
pelo grupo de pesquisadores da Segdo de
Febre Aftosa do Instituto Bioldgico, reve-
laram 34% de positividade, demonstrando
alta ocorréncia nas regides Sul e Centro-
Qeste, com crescente disseminagio.

No Brasil ndo ha dados estatisticos dos
prejuizos provocados por esta virose. Nos
EUA é considerada a de maior importin-
cia econdmica, sendo a principal respon-
savel por abortamentos. Neste pais, um es-
tudo realizado em 2.544 casos de aborto,
mostrou que 16% foram provocados pelo
virus da IBR/IPV. Na Alemanha foi verifi-
cado que 25% dos abortamentos infeccio-
sos tém a mesma causa.

Como nos paises da Comunidade Eu-
ropéia é praticado o livre comércio de ani-

vés de vacinas aplicadas semestralmente
nos animais soropositivos.

A maioria dos paises europeus, além da
Austrélia e dos Estados Unidos, vém man-
tendo programas de controle com o uso de
vacina onde ndo se pode diferenciar anti-
corpos vacinais dos produzidos pela mo-
léstia. Porém, em locais como a Holanda,
sdo utilizados, no programa de erradicagdo,
vacinas “deletadas”, isto é, modificadas
através de técnicas de engenharia genéti-
ca, permitindo a distingdo de animais vaci-
nados dos infectados naturalmente.

As vacinas vivas e inativadas contra o
virus do IBR/IPV sdo obtidas comercial-
mente em vérios paises, porém, nenhuma
delas elimina o virus latente, o maior pro-
blema no combate da doenga.

O governo brasileiro devera estar aten-
to ao incremento do intercdmbio de animais
através do Mercosul, estabelecendo normas
de combate 2 esta enfermidade, pois a co-
mercializagio e transito de bovinos e sé-
men favorecem a rapida difusdo do proble-
ma. O uso de vacinas atenuadas clandesti-
nas pode levar 4 entrada de outras cepas de
virus, levando a maiores prejuizos. Por
outro lado, a liberagdo de vacinas inativa-
das sem uma definigdo clara de suas indi-
cacgdes tem levado a dividas e polémicas.

Pesquisadores, veterinarios, produtores
e industria estdo preocupados e esperam uma
atitude do governo. Um planejamento inte-
grado entre estas partes deve ser o caminho
trilhado urgentemente, para que se obtenha
sucesso no controle da IBR/IPV. [
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~ " RGENDA CENTAURUS/SS

A Agenda Centaurus é indestrutivel. Sua capa é
emborrachada, com durabilidade a toda prova.
A dobra tem reforgo de tecido maturado e texturizado.
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HOTEL SAN RAPHAEL: O LADO
MALIS SIMPATICO DE SAO PAULO

No Coragao / ‘ i Quem gosta de Sdo Paulo vai gostar
~ g . ainda mais se a hosped f i
de SaO Pﬁlllo, , i spedagem for feita no

Hotel San Raphael. Situado em um dos

juntO 20 . pontos mais tradicionais da cidade, o Lar-
L~ . | go do Arouche, o Hotel traduz toda a hos-

Mercado . | | pitalidade e tradi¢ao do paulistano.
das FloreS 5 7 ‘ Gragas a sua localizagio, o San
? | Raphael da a oportunidade aos seus hés-
a melhor e’ o pedes de conhecer um pouco da histéria e
e fer éHCia 9 : charme do Centro de Sido Paulo através de
i l 1 | ! pontos turisticos, como a Pra91 da Repu-
para equem | blica, a Academia Paulista de Letras, a Bi-
§ 1 8 | blioteca e o Teatro Municipal, todos bem
proc_ura unir L™ . préximos ao Hotel. Para conhecer ¢ apro-
0 litll a0 : =1 i il { veitar tudo que Sdo Paulo tem para ofere-
) A | A | ] cer, 0os hospedes ainda devem visitar og
agradavel. b | L || virios museus da cidade, a Feira de

Antigiiidades do MASP e também
shoppings, cinemas e casas noturnas da
capital, sem falar dos famosos restauran-
tes da cidade.

Com atendimento sempre atencioso e
eficiente e todo o conforto de um quatro
estrelas, o Hotel prova que, apesar de toda
sua tradigdo, ndo parou no tempo e usa a0
maximo a modernidade para auxilii-1o na
eficdcia e rapidez dos servigos. Os 216
amplos apartamentos, bar, coffee shop e
restaurantes com cozinha internacional
completam a qualidade do Hotel San

Restaurante categoria

T "‘ .’ Internacional
ke Room -service 24 horas
@ Centro de eventos
com (,dpdCIdudl}': para

220. pessoas
, | |

Raphael.
Para completar tudo isto, o San
Raphael conta sempre com uma promogio
m * & ok especial. Descontos nas didrias ou pacotes
para feriados, didrias gratis para criangas
SAN RAPHAEL HOTEL e um delicioso café da manha incluso no
LARGO DO AROUCHE, 150 - CEP 01219-903 preco sio alguns dos “presentes” que o
FONE (011) 250-0333 - TOLL FREE/LIGACAO Hotel San Raphael oferece para seus hos-
GRATUITA 0800-14-8000/8202 - FAX (011) 221-3202 pedes. Maiores informagoes e reservas
TELEX 11.22457 RASA-BR através do telefone (011) 250-0333 ou toll-

SAO PAULO - SP - BRASIL free 0800-148000.




