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SE VOCE TEM DIREITO A DEFESA,
DIREITO.

A Pump, toda construida em
aco, tem um grande poder de
fogo. Ela é a arma ideal para defesa
da sua residéncia porque um tinico
disparo pode atingir 0 alvo a
10 metros de distincia, com cente-
nas de esferas de chumbo.

Nesse caso, utiliza-se 0
cartucho “home load”, projetado
para nao atravessar portas ou
paredes. Assim ndo existe perigo da
bala perdida, que é mais comum
no uso de revolveres ou
pistolas.

A Pump também ¢
perfeita para a defesa da
sua fazenda, quando se
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utiliza o cartucho “balote”, que
torna a arma muito eficaz at€ uma
distAncia de 50 metros.

Com a Pump pode-se atirar
eficientemente mesmo em
momentos de extrema tensio, pois
ela tem grande facilidade de
manuseio, até para quem nunca

teve uma arma. |
Até o simples ruido de man?o da

Pump pode ser suficiente para fazer
o agressor fugir. Ela é uma arma
segura; vem com trava de
gatilho, que previne disparos
acidentais. Além de um

S dispositivo de seguranga que
bloqueia 0 mecanismo.
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Mesmo assim, como toda armg,
¢ recomendavel que ela seja guarda-
da longe do alcance de pessoas ngg
autorizadas.

Muito versdtil, a Pump pode
utilizar diversos tipos de cartuchog
calibre 12 com intmeras variagges
de carga ¢ tamanhos de chumbo,

Nio esquega: 50 quem trein
pode usar uma arma com respon.

sabilidade.
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DEPOIMENTO

0 cagadorﬁtecnologia

Aos 42 anos, Getulio po-
deria até “se atirar pra

") uando decidiu participar de mais uma edig¢do
" do Tecnologia do Campo, evento promovido em

L fevereiro pelo grupo ABC Algar, em Uberldan-
dia/MG, Getulio Feliciano Guimardes foi em busca
daquilo que todo agropecuarista moderno precisa: in-
formagdo para produzir melhor. E la estava ele, ca-
tando novidades por todos os cantos.

rende 8.400kg/ha;

O baque 56 ndo foi maior, conta este mineiro de Ara-
Xa, porque os negocios sdo administrados visando sem-
pre o aumento da produtividade, o que otimiza o balan-
¢o no fim das contas. E o caso da soja, onde consegue
uma produtividade média de 2.820kg/ha; do milho, que

e do rebanho leiteiro, onde as 120

vacas em lacta¢do ddo uma média de 14 litros didrios

na ordenha. Numeros, sem
duvida, de Primeiro Mun-

tras”, como se diz na giria,
pois ja acumulou um patri-
monio consideravel e conse-
guiu a fagcanha de embolsar
quase US$ 500 mil em 1995,
ano em que a maioria de seus
colegas agonizava com a
quebradeira na agricultura.
Afinal, planta 800 hectares
com soja e outros 150 com
milho nas fazendas Bom Jar-
dim e Santa Feé, localizadas
no Tridangulo Mineiro, além
de se dedicar a criagdo de
300 bovinos leiteiros. Mas
ndo é bem assim, diz, pois a
“tempestade” que varreu o
campo lhe deixou como he-
ran¢a uma divida de investi-
mento de R3 100 mil, que ele
pretende securitizar. E a ati-
vidade agricola sempre re-
serva uma surpresa.

A Granja — Qual a drea plantada
¢ a média de produtividade, para a co-
lheita que comega agora em margo,
nas fazendas Bom Jardim e Santa Fé,
de sua propriedade?

Getilio Feliciano Guimardes — A
4rea plantada é de 950 hectares, sendo
800 hectares de soja e 150 hectares de
milho. Entdo, a média na produtividade

Getilio Guimardes, produtor no Tridngulo Mineiro:
vamos apostar nossas fichas no plantio direto

deve ficar entre 45 a 48 sacos de soja por
hectare (2.820 quilos) e 130/140 sacos
de milho por hectare (8.400 quilos).

P — Como estd a produtividade,
na comparacdo com a safra anterior?

R — Espero uma melhora um pouco
significativa, uns 10% mais ou menos.
Apesar do qué, tudo vai depender do cli-
ma.

do, que o consagram como
produtor profissional.

Mas esta performance
ndo surgiu do acaso. “Nos
estamos, a todo momento,
tentando implementar a
melhor tecnologia, seja
usando sementes melhora-
das ou investindo em plan-
tio direto, que traz benefi-
cios ao solo”, assinala.

Como todo agricultor,
Getulio também acredita
que “depois da tempesta-
de vem a bonanca”. Com
a melhora no desempenho
de suas lavouras, aliada a
expectativa de bons pregos
para as commodities, o
agricultor espera come-
morar o fim de 1996 com
R8 600 mil de faturamen-
fo.

P — Como foi no ano passado?

R — Em termos de produgdo, foi um
ano bom. Mas, do ponto-de-vista da co-
mercializagdo, o ano foi péssimo. O nos-
so custo subiu demais, e o prego decaiu,
como se pode ver.

P — Qual foi o faturamento das
duas fazendas no ano de 95?

R — Em torno dos US$ 450 mil.
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P —E a expectativa para este ano,
em termos de faturamento?

R — A esperanga € de que as coisas
melhorem em 1996. Devemos faturar
algo proximo de US$ 600 mil.

P — Isso por conta da melhoria nos
pregos da soja e do milho?

R —Em grande parte €. Estamos es-
perando produzir melhor um pouco, e
tem ainda a questdo da elevagéo nos pre-
¢os. A expectativa € de que, realmente,
a soja tenha pregos muito bons neste
ano.
P — Qual ¢ o perfil tecnolégico de
suas fazendas? O sr. utiliza sementes
melhoradas, faz plantio direto...

R — No6s sempre tentamos progra-
mar a melhor tecnologia, seja usando se-
mentes melhoradas, de primeira linha,
como aumentando a area com plantio
direto, como no ano passado. Tanto isto
¢é verdade que, para 1997, nossa inten-
¢do é fazer o plantio direto em toda a
extensido de nossa lavouras de soja e
milho. o

P — Quanto representou, na safra
que o sr. comec¢a a colher agora em
marg¢o, a drea cultivada com plantio
direto?

R — Na faixa de 30% da érea plan-
tada.

As palestras técnicas
ajudam o agricultor na
aceitagdo de tecnologias

P — O que levou o sr. a fomentar o
plantio direto, deixando de lado o con-
vencional?

R — Em parte, gragas as palestras
que a gente vem assistindo. Este siste-
ma melhora o perfil do solo, implica em
diminuigo de custos etc., sem falar nou-
tras vantagens. Entdo, tudo isto atrai a
gente...

P — E o sr. tem identificado me-
lhoria na sua produtividade, bem
como na prépria sanidade da lavou-
ra, em fungdo do plantio direto?

R — Olhando o solo, assim por alto,
j4 se percebe uma melhoria muito gran-
de, mas a produtividade ainda estd pou-
ca, para ser bem sincero, embora a ten-
déncia seja aumentar com O passar do
tempo. Neste ano a s0ja esta demoran-
do mais em relagdo ao ano passado. Estd
tardando cinco dias a mais para amadg-
recer; isto quer dizer que ela esté_ mais,
sadia do que a do plantio convencional.

P — O sr. vende direto a produ-
¢io?

R — Parte a gente vende ji quando
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esta colhendo. A outra parte fica arma-
zenada na industria, com os armazéns
credenciados do governo. No entanto,
temos planos para investimento em si-
los.

P — E de quanto seria esse inves-
timento?

R — A gente vai esperar um pouco
a definigdo desta politica agricola, pra
ver como fica. Mas, dentro de dois anos,
acreditamos que ja dé para ter uma boa
base de como as coisas vao ficar.

P —Quantos silos o sr. teria que
construir e com qual capacidade?

R — Se eu produzir em torno de 60
mil sacos, preciso de um silo para 30
mil sacos, mais ou menos. Este € o meu
plano. Mas, como todo ato de expansao,
é preciso programar bem as coisas.

P —O sr. abandonou ou esta aban-
donando a pratica da monocultura da
soja? Quais os seus planos para diver-
sificar a lavoura?

R — Além de apostar no milho, nos
temos planos pra sorgo precoce, pra fa-
zer safrinha. Também estamos introdu-
zindo o milheto para fazer cama (palha-
da) a fim de ajudar no plantio direto.

P — O milheto é introduzido em
toda a drea de soja?

R — Vamos introduzir em toda a 4rea
este ano.

P — Os resultados, entéo, j4 apa-
recerdo na préxima safra...

R — E... A gente joga o milheto de
avido assim que a soja comega a amare-
lar, agora em margo, visando a préxima
safra, j4 para fazer a cama. Tentei utili-
zar o milheto em agosto, como muita
gente faz, mas achei a matéria seca mui-
to fraca. Com a aplicagdo aérea, tenta-
remos obter um maior ganho de matéria
orgénica no solo.

P — Mudando um pouco de assun-
to: na sua opinido, quais sdo as alter-
nativas para o produtor poder se ca-
pitalizar hoje em dia, ja que este foi
um dos temas mais discutidos no Tec-
nologia do Campo? .

R — O produtor, por um lado, preci-
sa ter alta produgdo e, por outro, tem que
diminuir o custo. E ndo pode deixar de
investir em tecnologia. Outra _001sa:~é
necessério fazer uma administragao
muito séria em cima da agricultura. Es-
tas sdo as exigéncias dos dias de hoje.

P —O que o sr. acha deste proces-
so de securitizagdo das dividas agri-

colas? Isto vai resolver o problema do
campo?

R — Acho que resolve em parte. O

agricultor, no ano passado, foi penali-
zado. Eu, gracas a Deus, ndo fui muito
prejudicado, mas quem investiu se saiu
mal. Agora, assim, ndo estd tdo ruim. De
outra parte, a securitiza¢do estd penali-
zando muito a classe, porque quem fez,
quem tentou negociar e pagou, ndo teve
beneficios. Agora, vamos partir pra uma
analise a longo prazo. Mas uma coisa &
certa: a securitizagdo acabou prejudican-
do muita gente que agiu corretamente.

P — O sr. tem dividas junto ao
Banco do Brasil? Pretende fazer a se-
curitizagao?

R — Tenho a divida e pretendo fa-
zer, mas dependendo das normas que
eles vdo impor.

P — E de quanto que é a divida?

R — Deve ser em torno de uns 80
ou R$ 100 mil.

O nematoside-do-cisto
estd castigando as lavouras
da nossa regiao

P — Essa divida, sr. Getiilio, é ori-
gindria de quebra de safra ou daque-
les financiamentos que tiveram des-
compasso nos planos econémicos?

R — E tudo proveniente de investi-
mento do Finame, ndo tem nada venci-
do. O custeio foi todo acertado.

P —Entrando um pouco na fdrea
de sanidade vegetal, quais sdo as do-
engas que mais lhe preocupam na la-
voura?

R — Uma doenga que ja nos preg.
cupou muito aqui foi o cancro-da-has.
te. Agora, o nematéide-do-cisto é umg
doenga que estd preocupando demaig
aqui na regido. Estd sendo mais sérjq
para a soja. O milho, por outro lado, ter,
as suas doengas, mas SemMpre encontra.
mos uma saida para salvar a lavours,

P — O sr. ja tem uma estimatjy,
de quanto deve pegar, em termos de
prego, pelas sacas de soja e de Milhg
que serdo colhidas?

R — Eu acho que pra saca de S0
n6s devemos fazer uma média de preJa
de 12 a US$ 13 délares. Agora, o milf.
esta dificil: vai ser em torno de 6 a Usg
7 a saca.

P —Quanto o sr. conseguiu, e,
média, pelo milho e pela soja no ang
passado.

R = _No ano ‘passado, €u conseguyj
uma média, no milho, de USS$ 6,8 dé]a-
res. Na soja, deu uma média entre 9,8 ¢
US$ 10,2 ddlares por saca. [

P — O sr. plantou com recursog
préprios?



R — Em torno de 80% foi com re-
cursos préprios; 20%, contei com ajuda
das industrias, na soja; e o banco deu os
30% para o milho.

P — Como tem sido a sua estraté-
gia de comercializa¢dio? Tenta segu-
rar o maximo possivel a produgio até
conseguir um prego melhor ou vende
a soja precoce antes?

R — Geralmente, eu trabalho com
planejamento. Planto a soja precoce, en-
tra um dinheiro mais cedo € pego um
prego melhor.

P — Quanto que representa essa
soja precoce no total da sua produ-
¢ao?

R — Em torno de 25 a 30%.

P —E o restante?

R — O restante a gente programa um
dinheiro proveniente da tardia. E a ou-
tra parte a gente fica esperando uma base
de preco. E se vocé vender, tem que
comprar. Se vocé vender uma saca de
soja, tem que comprar xis de adubo.
Quer dizer, independente da soja estar
barata ou cara, € preciso encontrar um
parametro por troca... Eu trabalho mui-
to nesse sentido.

P — Qual a produtividade mini-
ma exigida hoje no Brasil Central, es-
pecificamente no Tridngulo Mineiro,
para ser competitivo e continuar na
atividade?

R — Para a soja, precisamos traba-
lhar numa faixa de 45 sacas por hectare
(2.700 quilos), para ter condigdes de
continuar no mercado. Para o milho, a
partir de 120 sacas mais ou menos
(7.200 quilos), porque, sendo, vocé per-
de competitividade. E diminuir um pou-
co 0 custo, também, é claro.

P —A producio das fazendas é
vendida para as industrias da regiio?
O sr. tem feito constrato de operagio
com soja verde?

R — A gente tem feito contratos de
soja verde, sim, com todas as industrias
aqui da regido de Uberlandia mesmo.

P — Inclusive nesta safra?

R — Nesta safra, ainda ndo. Vou co-
lher a soja precoce agora para entregar
dentro deste més.

As indtstrias fizeram
exigéncias absurdas aos
agricultores

P — Que tipo de exigéncias as in-
diistrias das regides fazem na entre-
ga do produto?

R — As exigéncias, até o ano passa-
do, eram favoraveis demais. Agora, nes-

ta safra, ha uma burocracia fora do co-
mum, exigindo coisas até impossiveis.

P — Como por exemplo...

R — Tipo hipotecar bens. Talvez seja
por causa dos prejuizos que as industri-
as tiveram anteriormente. Acho que to-
dos os prejuizos foram passado adiante
meio exageradamente para esta proxi-
ma safra. E nés tinhamos uma grande
linha de crédito com as industrias, € o
banco também oferecia dinheiro, do
outro lado. Mas, neste ano, simplesmen-
te podaram a gente de todos os lados.
As industrias fugiram e o banco tam-
bém. Quer dizer, deixaram a agricultu-
Ia na mao.

Diversificar sem buscar a
eficiéncia é perda de
tempo e dinheiro

P — Nos 20% da lavoura de soja
que o sr. financiou junto a indistria,
relativo ao custeio de plantio, fizeram
exigéncias do tipo hipoteca?

R — Fizeram. Tive que hipotecar
uma casa para conseguir o crédito. Acho
que nem precisaria hipotecar uma casa
ou pedago de uma fazenda para conse-
guir esse crédito, ja que, no ano passa-
do, eu tinha 100% a mais que esse cré-
dito, sem hipoteca, sem nada. No ano
passado nés pusemos dinheiro no ban-
co e dinheiro na industria. Olha, foi uma
injusti¢a o que fizeram com os agricul-
tores. Ndo separaram uma classe da ou-
tra. Assim como existe muito agricultor
desonesto, existe bastante agricultor
honesto. S6 que eles puseram tudo no
mesmo saco. Tacharam a gente como se
todo mundo fosse pegar com maneira de
dar o cano.

P — Agora, a sua preocupagio, no
momento da colheita, é resolver este
financiamento? .

R — E, e imediatamente. Eu traba-
lho assim. Vocé ja colhe, paga os com-
promissos todos e depois vai trabalhan-
do em outra frente. Agora, com a co-
lheita desta soja precoce, dd pra quitar
toda essa divida e esperar a securitiza-
¢do do Finame, que, se ndo sair, pago
também.

P — Qual é a produgdo total em
termos de toneladas que o sr. vai co-
lher de soja e milho?

R — Deve ser em torno de 2.000 a
2.400 toneladas de sojae 1.0000ou 1.100

toneladas de milho.

P — O sr. reserva parte dessa pro-
ducdo para sementes?

R — Geralmente, na soja, sim.

P — Quanto?

R — Em torno de umas 100 a 150
toneladas. No milho, ndo, eu vendo
tudo.

P —Neste encontro promovido
pela ABC Algar, falou-se muito em
agregar valor 2 produgio. O sr., que
também cria gado de leite, o que acha
disso? E vidvel, hoje, fazer investi-
mentos para ter mais retorno no final
do processo?

R —Essa preocupagdo € valida, mas
tem que ser feita mais a longo prazo.
Vocé ndo pode querer se adiantar mui-
to. Se for ter os equipamentos todos
numa fazenda sem processar, vai ficar
antieconémico, pelo pouco volume que
¢ produzido. No caso da pecuaria de lei-
te, o melhor € ir devagar, pois se trata
de um investimento longo. E além de
processar, € preciso diversificar. S6 que
para diversificar o sistema na fazenda,
vocé tem que ter eficiéncia em tudo que
esta fazendo. Nao adianta ter cinco ati-
vidades dentro da fazenda e nenhuma
ser bem feita. No meu modo de pensar,
o melhor caminho € tentar encontrar a
perfeicdo e, depois, ir aumentando.

P — A propésito, de quantas ca-
becas se compde o seu rebanho?

R — O rebanho total tem em torno
de 300 cabegas, uma médiade 115 a 120
vacas em lactagao. E um rebanho gran-
de, pelo montdo de vacas que tenho em
lactagdo. Mas, como eu estou fazendo
gado—h4 quatro anos que invisto nesta
atividade—, a minha idéia € passar para
150 vacas em lactagdo e ter uma média
de 70 de reposigdo. E isso me da uma
média de 230, 250 cabegas na proprie-
dade.

P — Qual é a produtividade vaca/
dia?

R — Consegui a média, por vaca, de
14 litros de leite, tipo B. ;

P — O sr. tem cabanha também ou
ndo? Produgdo de touros e matrizes
para venda?

R — Nao. Ha a idéia de fazer matri-
zes para venda, mas por enquanto esta-
mos fazendo mais ¢ descarte. Mas, no
ano que vem, ja vou comegar a vender
matrizes leiteiras.

P — O sr. tem planos de incluir no-
vas atividades nas fazendas?

R — Até que tenho. S6 que é preci-
so resolver como tocar a empreitada,
porque a mdo-de-obra € um pouco difi-
cil. Tenho medo de aumentar muito e
ndo ter certeza de que aquela atividade

estara sendo bem feita... Fi
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M CONTECEY

[ESTA ACONTECENDO

A importacao de graos

O governo ja sabe: vai ter que
importar muitos grdos. Acredita-
se que a safra de verdo serd de
aproximadamente 70 milhdes de
toneladas. O consumo podera
ultrapassar 80 milhdes de toneladas,
tudo dependendo do comportamento
da fome e da vontade de comer da
populagdo. A tendéncia € que o povo
ird comer mais. A estabilizagdo da
inflagdo vai elevar, automaticamente,
a demanda por comida. E, todos
sabem, os estoques estdo baixos, com
produtos de safras antigas, de péssima
qualidade. Alguns, imprestdveis para o
consumo humano. A importagdo de
produtos primarios € a conseqiiéncia
da inctria dos burocratas
governamentais. Agora, o Brasil vai
pagar a mula roubada. Pior para o
Brasil. Pior para os consumidores.
Melhor para o produtor rural. E a lei
do mercado. Vamos ver se a li¢do vai
servir para o governo. Por exemplo:
estimular o plantio de trigo.
Acreditamos que sim.

Ameaga do Plano Real
vem do campo

D e ancora verde, o produto
primario vai virar em algoz do
real. A ndo ser que o governo faga
aquilo que ja deveria ter feito ha muito
tempo, como temos insistido, repetido
e comentado ao exagero: abrir mio
dos impostos da cesta basica, dos
produtos de exportagdo e dos insumos
agricolas, tais como fertilizantes e
defensivos.

Presse‘io

4
E a hora da pressdo. O Brasil que
comega depois do Carnaval
precisa receber pressdo dos lideres
rurais. Sem pressdo nada vai acontecer.
A hora é agora! O governo esta
assustado com o que possa acontecer
ao Plano Real.

A crise

dos frigorificos

o que tudo indica, o fechamento

dos grandes frigorificos ndo € em
razdo de uma crise meramente
conjuntural. E, antes de tudo,
estrutural. Ha 15 anos os abatedouros
de frango vém mostrando cabalmente
como se consegue ganhar dinheiro
vendendo carne. Eles romperam um
hébito e ai estdo.

Com uma nova concepgdo de
industrializagdo, mas principalmente
com percepgdo moderna do que seja a
obtencio de novos mercados de
consumo. E o mercado, eles
ensinaram, consegue-se através de
parcerias com o produtor e,
principalmente, com a conquista da
dona-de-casa por meio da publicidade
e do uso adequado da exposigdo do
produto nas gdndolas dos super-
mercados.

Na verdade, os frigorificos, por
principio, sempre trataram o0s
pecuaristas como se fossem inimigos.
O resultado ai esta. Os frigorificos
atravessam a pior crise de todos 0s
tempos, e isso, evidentemente, ndo
interessa aos proprios produtores de
came bovina.

Acrescente-se a isto tudo a total
falta de fiscalizagdo por parte do
governo, provocando uma sonegagao

cavalar que acaba prejudicando todos.

O bom senso esta a exigir uma
reengenharia imediata no setor. Caso
contrario, como esta, produzir,
industrializar e comercializar carne
bovina, como ja muitos perceberam,
decididamente, ndo sera um bom
negocio.

Seguramente, os interessados na
atividade como um todo e mais o .
governo precisam sentar-se a mesa e
tratar de vira-la.

Com urgéncia. Sendo, a vaca vai
para o brejo.

V/AI ACONTECER

Qual o problema? Simples: a
cotagdo do délar. O ddlar, desde a
implantagdo do Plano Real, hd mais de
um ano e meio, quase ndo se mexeu.
No entanto, a inflagdo interna, embora
baixa para os parametros brasileiros,
deve ter chegado a qualquer coisa
como 50%.

Ou seja: uma brutal defasagem que
deixa o produto de exportagdo sem
competitividade. Como o metro para
medir o délar é diferente do metro
para medir o real, a carne de boi e
frango acabam sendo jogadas em
excesso no mercado interno,
provocando, é claro, a alegria do
consumidor, mas, em contrapartida, o
desespero do produtor. A curto e
médio prazo, ndo se vislumbra
alteragdo nesta politica de ancoragem
cambial.

Os precos da avicultura
e pecudria

m 1995, o Brasil exportou bem
menos carne bovina e frango.

uem sabe
faz a hora, ndo espera
acontecer

C arro Okm, moto e televisor. Com
estes trés bens moveis na manga,
a Emater de Londrina/PR desfralda a
bandeira antidesperdicio em toda
lavoura de soja daquele estado, em
mais uma cruzada contra as perdas.
Explica-se: 0s prémios serao
oferecidos aqueles operadores de
colheitadeiras — e sdo mais de 10 mil
— que conseguirem os menores
indices de perdas na colheita.

A meta é reduzir o indice de perdas
de 1,7 a 1 saca por hectare, marca
aceitavel no Primeiro Mundo. Isto em
nivel estadual, porque os 185
municipios produtores da oleaginosa
também devem oferecer os mais
variados prémios.

A parceria envolve a Embrapa e
tem o apoio de algumas empresas
privadas, como a SLC, de
Horizontina/RS.

Esta ai um exemplo acabado do
que pode a imaginagdo criadora a
servigo da iniciativa. Sacudir a inércia
e partir para a agdo e criatividade. Um
programa de objetivos para todas as
Ematers espalhadas por este grande
Brasil. E receita de sucesso,
certamente. fa
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Chega de papo!

Pela sanidade

“Ao ler o artigo ‘Por uma cruzada
antiperdas’, publicado na edi¢do de de-
zembro/95, ndao pude conter o meu im-
peto em comentar as perdas que ocorrem
nas colheitas de grios no Brasil. S6 pin-
¢ando o dado de que o Brasil toma um
prejuizo de R$ 1,8 bilhdo por ano com
este desleixo, fico horrorizado e, ao mes-
mo tempo, enojado. Ndo € mais possi-
vel, com toda a tecnologia que existe nos
tempos atuais, conviver com uma reali-
dade tdo brutal quanto desrespeitosa com
a nossa inteligéncia. Néo vi, ndo vejo e
ndo sei se verei, algum dia, as campa-
nhas contra perdas darem algum resulta-
do prético, a ndo ser aquelas encampa-
das por grandes agroindistrias, que tém
complexos proprios de produgido de
graos. Creio que o ideal é deixar de lado
campanhas deste tipo e partir para puni-
¢Oes severas, amparadas na lei, é claro.
Afinal de contas, a terra e seus frutos nio
podem ser penalizados com tanta incom-
peténcia, pois a producido ¢ um bem da
sociedade como um todo, e ndo podemos
nos dar ao luxo do desperdicio. Que de-
putado ou senador tera a capacidade de
pedir punigdo para os perdularios da ter-
ra? Vamos cobrar dos politicos coisas

sérias e deixar as demagogias de lado.”

Anténio Carlos R. Athayde
Curitiba/PR

Novos dirigentes

“Comunicamos aos leitores desta re-
vista a formagdo da nova diretoria da
Associagao Brasileira das Industrias
Moageiras de Milho (Abimilho), que ir4
gerir os destinos da entidade no biénio
96/97. A composigdo ficou assim: pre-
sidente, Armando Santos de Almeida,
da Adram S/A Ind. e Com.; César Bor-
ges de Souza, da Caramuru Alimentos;
1° secretario, José Mauricio Setti, da
Setti Alimentos; 2° secretirio, Detlev
Kahrbek, da National Starch & Chemi-
cal; 1° tesoureiro, Nelson Arnaldo Ko-
walski, da Kowalski Alimentos; e 2° te-
soureiro, Antonio Djair Puzzi, da Cara-
muru Alimentos.”

Armando Santos de Almeida
Presidente da Abimilho
Sao Paulo/SP

8 - MARGO 1996

“Tenho observado que a revista
A Granja pouco tem se ocupado com
os aspectos sanitarios de bovinos e ovi-
nos. Digo isto porque, além de leitor as-
siduo, tenho enfrentado problemas com
moscas das mais diversas espécies nas
minhas propriedades. Por isso, reitero o
pedido: vamos olhar mais para a sani-
dade e orientar leitores que, como eu,
sofrem na carne e no bolso os prejuizos
causados por estes insetos.”

Jodo Carlos A. de Lemos
Bagé/RS

Terra a vista

“Valho-me das prestigiosas paginas
deste veiculo a fim de sugerir as nossas
mui valerosas autoridades duas idéias
para por fim as invasdes de terras... Em
primeiro lugar, o Governo Federal po-
deria legalizar todas as terras pertencen-
tes 4 Unido e que estdo ai, a deus-dara
(basta que alguém emane uma ordem,
uma s0, e faga esta horda de advogados,
promotores, procuradores e afins traba-
lhar um pouco para tal). Depois, atra-
vés de instrumentos juridico-legislati-
vos, transfira a posse destas terras (o que
ndo € pouco) para o INCRA. Este, por
sua vez, dono legitimo destas terras, em
parceria com o Banco do Brasil, arren-
daria para os intitulados sem-terra. Nada
de dar, mas arrendar, cobrando percen-
tagem sobre a produgdo. Com certeza,
o trabalho ird mostrar quem € produtor
rural e quem ¢é apenas agitador da Igre-
ja. Desta peneira saira uma verdade...De
outra parte, como solugdo para a ques-
tdo agraria, temos as terras indigenas...
Lamentavelmente, o indio e sua cultura
vdo morrer, porque ndo agiientam o
massacre do branco. E disto ndo resulta
pena, porque o homem branco ociden-
tal racional estd ha alguns milénios na
frente dos indigenas. E como ndo pode
voltar a era dos tacapes, fica a pergun-
ta: quem € que tem de se adaptar a nova
realidade dos tempos? Por isto, assumin-
do sua propria condig@o de superiorida-
de, 0 homem branco ira tomar estas ter-
ras e fazé-las produzir melhor... Alguém
duvida disto? Entdo, por que o Gover-

no Federal ndo toma uma atitude e le-
galiza, como glebas, a posse para os pro-
prios indigenas? Se esta hipocrisia de
que indio ¢ crianga for superada, ja te-
remos andado boas léguas na resolugdo
do problema da agrario.”

Aldrovando Aristeu de Lima Neto
Petropolis/RJ

Quero mais, quero
mais!

“Apreciei muito a coluna Ciéncia e
Tecnologia da tltima edigdo (fevereiro).
Pena que as notas sejam tdo curtas e ndo
permitam um maior aprofundamento
dos assuntos abordados, como aconte-
ce com as demais matérias desta revis-
ta. Serd pedir demais que ampliem a
coluna? Ndo seria uma forma de con-
templar mais tecnologias, com maior
profundidade?...De qualquer modo, fica
a sugestdo para esta editoria.”

Carlos Hordcio Wiirtz
Florianépolis/SC

Meu nome é trabalho

“Médico-veterinario, recém-forma-
do pela Universidade Federal da Parai-
ba, 26 anos, solteiro, procura trabalho
em qualquer parte do Pais, podendo atu-
ar em fazendas, haras ou cooperativas,
nas areas de clinica, cirurgia e/ ou ma-
nejo de eqiiinos ou ruminantes. Possui,
ainda, nogdes de informética e conhe-
cimentos nas nas areas de gerenciamen-
to e criagdo de suinos, bem como for-
magdo de pastagens, ensilagem e fena-
¢do.”

Francisco S. Medeiros de Souto
Rua Augusto dos Anjos, 618,
Bairro Santo Anténio

CEP 58701-050 - Patos/PB
Fone: (083) 421-3127

Tire suas duvidas ou dé a sua opinido:
escreva para redagéo da revista
A GRANJA, Caixa Postal 2890,
CEP 90001-970, Porto Alegre/RS.
Ou via Internet: agranja@via-rs.com.br.
As cartas poderdo ser publicadas de
forma resumida.



Aaw ESTA A SOLUCAOD

Dondé agrada

“Gostaria de saber o ende-
rego do piloto agricola Antd-
nio Carlos Dondé, que deu um
belo depoimento sobre sua
profissdo na edigdo de janei-
ro tltimo.”

Ruben Silva de Oliveira
Frederico Westphalen/RS

“Pego o enderego e telefo-
ne de Antonio Carlos Dondé,
que escreveu matéria sobre
aviagdo agricola na edigdo de
janeiro. Meu interesse € tro-
car informagdes sobre esta
modalidade de aplicagdo de
defensivos, pois sou técnico

agricola.”
Carlos Alberto W. Franz
Ribeirdo Preto/SP

— O piloto agricola

Anténio Carlos Don-
dé pode ser contatado no se-
guinte endereco: Av. Minas
Gerais, 445, CEP 78850-000,
Primavera do Leste/MT, fones
(065) 498-1154 e 498-2771.

e g
Proc

“Como responsavel técni-
co pela implantagdo de cria-
torio de capivaras na Fazen-
da Sdo José das Palmeiras,
venho solicitar auxilio no sen-
tido de como conseguir 0s
animais, visto que o projeto
técnico ja se encontra aprova-

do pelo Ibama (processo
35.693/93-96).”

Fdbio Morais Hosken
Carangola/MG

Salmonella ataca

“E comum, aqui na nossa
regiao, principalmente no ve-
rdo, ocorrerem casos de in-
toxica¢do por alimentos,
principalmente quando sdo
servidas maioneses. O que €
possivel fazer para evitar es-
tes problemas e ndo ir parar
num posto médico?”

Carmem Maria Denardim
Joacaba/SC

E — Alimentos ricos
em proteina, como
carnes, ovos e leite, podem se
tornar meios de cultura para
determinadas bactérias,
como Salmonellas, causando
toxiinfecgdes alimentares que
se caracterizam por colicas
abdominais, nauseas, vomi-
tos, diarréias e febre. 4 expli-
cagdo é da patologista Fati-
ma Regina Jaenish, que tra-
balha no Centro Nacional de

Pesquisa de Suinos e Aves,
unidade da Embrapa sedia-
da em Concordia/SC. Para
evitar estes problemas, Fati-
ma sugere uma série de cui-
dados, tais como: observar os
preceitos da boa higiene do
corpo; utilizar somente dgua
Sfervida ou tratada, tanto para
consumo quanto para lavar
frutas e verduras; manter os
alimentos sob refrigeragio (2
a 5 °C); cozinhar, assar ou fri-
tar completamente os alimen-
tos em temperatura acima de
71°C por, no minimo, trés mi-
nutos; e utilizar equipamen-
tos e utensilios limpos, sepa-
rando facas e tabuas diferen-
tes para cortar alimentos crus
e cozidos. Outra dica impor-
tante: as batatas que se des-
tinam a confecgdo de maio-
nese devem estar frias para
serem misturadas a massa de
0V0S.

uram-se capivaras

— Os animais podem

ser conseguidos de
alguns criatorios que se de-
dicam a exploragdo de capi-
varas ou de zoologicos. O
mais certo, no entanto, é com-
prar filhotes da Escola Supe-
rior de Agricultura Luiz de
Queiroz (Esalg), de Piracica-
ba/SP, que estuda a espécie.
Consulte o professor Sérgio
Nogueira, do Centro de Zoo-
tecnia, fone (0194) 29-4100.

Apague a

cigarrinha

Gostaria de saber se exis-
te algum produto biolégico,
ndo-toxico, que possa ser uti-
lizado para o controle das ci-
garrinhas-das-pastagens,
pois nd0 posso mais convi-
ver com a praga. Como en-
contra-lo?”

Giancarlo Modesto
Goidnia/GO

m — Existe, sim. E um
produto conhecido
no mercado como Metabiol,
tinico inseticida biologico re-
gistrado no Ministério da
Agricultura para controle da
cigarrinha e de outros inse-
tos destruidores de pasta-
gens. Elaborado a base do
fungo Metarhizium anisopli-
ae, pode ser pulverizado por

via costal, trator com barra ou
avido a razdo de 1 a 3kg por
hectare. Segundo o fabrican-
te, o Metabiol mata as pragas
num prazo de 7 dias, ndo sen-
do toxico para o homem ou
animais. Solicite mais infor-
magées com a ltaforte, Rodo-
via Raposo Tavares, km 167,
Itapetininga/SF, caixa postal
308, CEP 18200-000, fone
(0152) 71-2971.

Confinamento
& soda

“Lendo a matéria ‘Os no-
vos caminhos da pecuaria pas-
sam por aqui’, edi¢do dez/95,
fiquei interessado na alimen-
tacdo de gado confinado a base
de cana-de-aglicar tratada com
soda caustica. Por isso, gosta-
ria de mais detalhes sobre esta
dieta.”

Gaspar Martins Filho
Taquari/RS

— Poderiamos, aqui,
discorrer muito sobre
esta dieta, e ainda assim fal-
taria espago. O ideal é manter
contato com o proprio criador
que utiliza este método de ali-
mentagdo, para esclarecimen-
tos mais especificos. Anote ai:

Jodo Viotto Neto, caixa postal
881, CEP 86001-970, Londri-
na/PR, fone/fax (0432) 23-54-
85.
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DUARDO ALMEIDA REIS

A proposito do brahman

uando o assunto € zebu, ndo tem

meio-termo: cada um puxa a sar-

dinha para sua raga. S6 me lem-
bro de um criador, o grande zootecnista
José Maria Couto Sampaio, que defen-
dia a tese da existéncia de lugar para to-
das as ragas, nas diversas condigdes de
criagdo do Brasil. Criador de guzers, o
professor baiano julgava o gir imbativel
em certas regides, o nelore insubstitui-
vel noutras condigdes de criagdo e por ai
afora.

Até os etimologistas ndo se entendem
quanto a origem da palavra zebu. Se al-
guns dizem que vem do francés zébu, que
por sua vez viria do tibetano zeu (corco-

. va ou giba dos zebuinos e dos camelos),
h4 quem sustente que a palavra veio de
geba, também grafada giba, que deu com
o costado em gebo e zebu.

A corcova dos zebuinos, como sabe
o leitor, resulta da hipertrofia dos mus-
culos trapézio e rombédide, ndo sendo
encontrada no gado europeu. Dai a dis-
tingdo que os americanos gostam de fa-
zer, por exemplo, entre o gado nelore
(humped= com giba) e baoulé (humpless
= sem giba ou corcova). Gadinho dana-
do de feio, o baoulé, da parte central da
Costa do Marfim e da regido Bouaké, que
fica entre Gorobo, Bamoro e Asserikro,
como se a informagao que recolhi no CD-
ROM Delorme Global Explorer pudesse
adiantar alguma coisa...

Além da corcova, ¢ possivel distin-
guir o zebu do gado europeu pela voz.
Enquanto o europeu prefere mugir, 0
zebu costuma bufar, se me permitem a
incursdo no terreno da fonoaudiologia
bovina. Dizem, também, que o zebuino
tem cerca de 1.300 glandulas sudoripa-
ras por centimetro quadrado de pele, con-
tra 954 glandulas do gado europeu pela
mesma unidade de superficie.

Toda esta introdugdo ai de cima, que
no jornalismo de antigamente se chama-
va de nariz-de-cera, vem a proposito das
recentes importagdes de gado brahman. E
raga zebuina, portanto humped (com giba
ou corcova), formada na érea do Golfo,
sul dos Estados Unidos, a partir da mistu-
ra de vérias ragas, como nelore, guzera,
khrisna valley, gir, red sindi e 'mdubrasx],
importadas da India e do Brasil.

Alberto Alves Santiago diz que o re-
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banho brahman americano descende de
35 touros provenientes da India e de 150
do Brasil, via México, num total de 251
machos e 27 fémeas importados em di-
versas épocas. Diante do nimero redu-
zido de zebuinos puros importados pe-
los americanos, parece evidente que o
rebanho brahman se formou pelo cruza-
mento continuo € absorvente de touros
zebus sobre vacada shorthorn, hereford
e longhorn.

Contudo, o fazendeiro Edgar Hud-
gins, famoso criador americano, diz que
a verdade sobre a selegdo do brahman
jamais sera conhecida. W. Payne (“Cat-
tle production in the tropics”) fala em 266
touros e 22 fémeas importados pelos Es-
tados Unidos, acrescentando as ragas in-
dianas hariana e bhagnari.

Eminentemente
prético, 0 criador
americano estabele-
ceu um padrdo
“glastico” para a
raga brahman. Tole-
rante quanto aos ca-
racteres puramente raciais, como pela-
gem, perfil craniano, forma, tamanho e
diregdo dos chifres, tamanho e posigdo
das orelhas e outros pormenores sem sig-
nificagdo econdmica, € no entanto rigo-
roso quanto ao desenvolvimento ponde-
ral e 2 aptiddo para produzir carne fie boa
qualidade: todo o esforgo da selegdo esta
encaminhado para essa atividade (Santi-
ago])\ieste sentido, os melhores rebanhos
americanos conseguiram linhagens ex-
cepcionais em precocidade e conforma-
¢do, fixadas gragas ao emprego da con-
sangiiinidade. No norte da Argentina (J.
A. Carrazzoni), touros brahman tém con-
seguido 92.6% de prenhez, contra 89.7
do nelore e 74.5 da raga hereford, esta
Giltima hostilizada pelo clima tropical da
regido. )

Com a inseminagdo artificial e o
transplante de embrides em larga escala,
o brahman é hoje a raga de corte mais
usada no mundo tropical: Asia, Austra-
lia, América Central e Latina. E de se
presumir, portanto, que também faga
muito sucesso no Brasil, onde chega para
somar esforgos, € ndo para destruir as
outras ragas zebuinas, que tém hora e vez.

E a raca de corte
mais usada no mundo
tropical

Os Carvalho e os Garcia Cid, tradici-
onais selecionadores de nelore e gir, ja
importaram gado brahman. E a associa-
¢do brasileira de criadores de gado da-
quela raca, sediada em Londrina/PR, é
presidida pelo fazendeiro Neco Garcia,
filho do meu saudoso amigo Celso Gar-
cia Cid. No municipio de Inhatima, cen-
tro geogréfico do estado de Minas, a Fa-
zenda Querenga, do empresario Roberto
Gutierrez, fez uma joint-venture com o
famoso criador americano Johnny Jefco-
at, do Double J. Ranch, em Scott, Loui-
siana.

Dessa unido, resultou a importagao de
30 fémeas doadoras de embrides do re-
banho de Jefcoat que, depois de premu-
nidas, ja estdo distribuidas em trés cen-
trais brasileiras de congelamento de em-
brides. Além disso, a

Joint-venture impor-
tou 300 embrides
congelados, das me-
lhores linhagens de
brahman dos Estg-
dos Unidos, que ja
foram transplantados para as receptorag
na Fazenda Querenga, estando previstog
os nascimentos de mais de 200 bezerrog
puros de origem ainda em 1996,

Johnny Jefcoat, que € juiz da raga no
mundo inteiro e conselheiro técnicq da
associagdo americana de criadoreg de
brahman, é seleciopador do gado prefixg
13, premiado em diversas exposigdes .
cionais e internacionais, em todo o mup.
do tropical. Alguns de seus touros, com
o J1 Didor Crata 389, JJ Tres Didor |5,
1, JJ Poncrata 276, JJ Ring Didor 753 e
Press Didor 208/1, tém descendéncig ¢, J
ped nas mais importantes criagdes da A e
tralia, da Asia e de toda a América Lat'us‘
inclusive no Paraguai e na Co](jmw::-la’
grandes centros de selegdo da raga, ) o
sidente paraguaio Juan Carlos Wa‘smpre-
eleito em 1993, € renomado criadg '
animais da raga brahman, *de

Até pela expressdo dos im
e criadores brasileiros, e pelo Sl}:g;‘ggores
a raga americana fez em todo o muggg
tropical, nota-se que o gado veio para fi-
car. E para somar esforgos aos dos crig.
dores de outros zebuinos, pois, como dij-

zia o grande Couto Sampaio, hs lugar
para todas as ragas. |3



[

|PORTEIRA ABERTA

Um corretor muito correto

O administrador de
empresas José Luis
Cotrim é um daqueles
sujeitos que se pode de-
nominar de politicamen- | .
te correto e socialmente
justo. Depois de tanto ver
picaretagem na venda de
imoéveis rurais — onde o
vendedor ganha muito e
0 comprador nem sabe o
que estd adquirindo —,
este criador paulista re-
solveu dar um murro na mesa e profissio-
nalizar a compra e venda de imoveis ru-
rais. Junto com um grupo de técnicos (eco-
nomistas, agronomos e veterinarios), fun-
dou a Pool Rural, consultoria que, pas-
mem!, ndo aceita qualquer imével para
venda. E nem vende, se aceito o imével,

. para qualquer incauto.
- “S6 fazemos negocios
| responséveis, baseado

. em laudos técnicos que
| mostram o potencial eco-
némico da terra, o valor
real das benfeitorias e a
vocagdo produtiva da re-
4 gido”, diz. A Pool, com
- sede em Sdo Paulo, tam-
. bém oferece toda a asses-
soria de exploragdo eco-
ndmica das terras, pois
conta com a inédita ajuda dos técnicos da
Escola Superior de Agricultura Luiz de
Queiros (Esalq), de Piracicaba/SP. “E a
hora de acabarmos com 0s 'mtermeq’iarios
de ocasido e profissionalizar o setor”, bra-
da Cotrim, “pois o negdcio s6 € bom quan-
do todos ganham”. Apoiado.

Seguidores de Atila no Pontal

presidente do Sindicato Rural de

Presidente Prudente, localizado no
conflagrado Pontal do Paranapanema/SP,
ndo sabe a quem mais recorrer para evi-
tar os prejuizos causados pelas invasdes
de terras. Sigeyuki Ishii chegou até a en-
viar um oficio ao presidente da Republi-
cae....nada. “Por onde passam, destréem
tudo: cercas, currais, pastagens, abatem

Dupla de respeito

Q uem olha um trator de esteiras Chal-
lenger tracionando um subsolador
Asa Laser pelos canaviais paulistas, ndo

bovinos e até queimam as maquinas’,
constata. O dirigente diz que os invaso-
res nada tém de trabalhadores rurais, pois
muitos deles sdo desempregados urbanos
€ pequenos comerciantes, “que circulam
por aqui de F-1000, D-20 e carros de pas-
seio, como Monza”. A situagdo é tdo tra-
gica que estd paralisando a produgdo
agropecudria no Pontal, com evidentes
. prejuizos as propriedades 14 esta-
belecidas, “muitas tidas como
* modelos de exploragio agricola”,
lembra Ishii. Ja tem gente compa-
rando os sem-terra com Atila, o rei
dos hunos, que ndo deixava pedra
sobre pedra por onde passava.

tem mais dividas: estes sdo ami-
gos inseparaveis. Foi o que ficou
provado pelos técnicos das duas
empresas fabricantes dos equipamentos,
a Caterpillar, de Piracicaba/SP, e a Stara,
de Néao-Me-Toque/RS, depois de execu-
tarem uma série de testes de eficiéncia a
campo. E ndo € para menos: puxando o
Asa 5 da Stara (com cinco hastes), o tra-
tor trabalha 1,2 hectare por hora, na pro-
fundidade de 50/55cm e numa velocida-

— Todos pra delegacia!l

festival de marcagdes sem critério

a que o gado bovino € submetido no
Brasil estd causando um previsivel pro-
blema: a duplicidade de marcas. Para
evitar este problema — que, em alguma
localidades, acaba gerando cenas de fa-
roeste —, o Ministério da Agricultura
esta empreendendo uma cruzada nacio-
nal para fazer valer a marca Ordem e
Progresso, sistema de assinalar a fogo
instituido em 1912 e que foi sendo dei-
xado de lado ao longo do tempo. O zoo-
tecnista Lucimar Malaquias, do Depar-
tamento de Tecnologia e Produgdo, do
Ministério, esclarece que a idéia ndo é
suprimir as marcas ja existentes, que po-
dem continuar existindo, mas dar mais
seguranga aos proprietarios e evitar dis-
putas desnecessérias. A Ordem e Pro-
gresso, explica Malaquias, se baseia em
numeros codificados por figuras geomé-
tricas, sendo impossivel a impresséo de
dois sinais idénticos. “Antes de procu-
rar alguma delegacia de policia para re-
aver o seu gado , brinca Malaquias, “o
criador pode se dirigir as delegacias de
Agricultura ou prefeituras e solicitar a
inscri¢do de sua marca oficial.”

de de até 6km/h. “Imagine fazer a sub-
solagem em terra de cana, altamente
compactada pelo trafego de caminhdes,
com um trator de pneus e um implemen-
to fragil”, desafia o agrénomo Roberto
Silva, da Caterpillar. Ambos, pela sua
robustez, assegura Roberto, atuam em
sinergia, garantindo maior produtivida-
de da maquina e melhora no perfil do
solo.
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CBC

Detentora da melhor
tecnologia do
mundo na producdo
de armas e munigoes,
a CBC nunca
descuida de seu
principal objetivo:
satisfazer o consumidor,

esteja ele no Brasil ou
no exterior

Companhia Brasileira de Car-
A tuchos (CBC) tem motivos de
sobra para comemorar, agora
em margo, seu 70° aniversario. E a Gni-
ca empresa do mundo a fabricar a gama
completa de munigdes, que dio poder
de fogo desde ao popular revélver ca-
libre 22 até o destemido caga Miragi.
Mais: a tecnologia de fabricagdo de
pélvora da CBC também € a mais mo-
derna do planeta, titulo que brevemente
ser4 exibido também pela nova fabri-
ca de munigdo para revolveres e pisto-
las, que até o final do ano estara-total-
mente implantada, garantindo uma pro-
dugdo de 280 cartuchos por minuto
com o mais rigoroso controle de qua-
lidade por computador. =l
A CBC ainda cumpre outra missao
importante: abastece as Forcas Arma-
das e as policias civil e militar de todo
o territorio nacional com cartuchos de
fogo central e circular, espingardas de
repetigdo, rifles e produtos sob medida.
“A CBC é uma marca tradicional no
Brasil e também temos uma boa repu-
tagio nos mais importantes mercados
de exportagdo, um trabalho que ja tem
o reconhecimento de mais de 65 pai-
ses, onde a qualidade é um item fun-
damental”, diz Marco Aurélio Salvany,
diretor de Operagdes. Os produtos da
CBC atendem as normas internacionais
de seguranca e qualidade e sdo homo-
logados pelos centros técnicos das For-
¢as Armadas brasileiras e nos bancos
de provas europeus.

Localizada no municipio de Ribei-
rdo Pires, na regido do ABC paulista,
que abriga a maior concentragdo de in-
dustrias do Pais, a CBC & uma empresa
100% nacional, com controle acionario

O presidente Anténio Marcos Moraes Barros e o diretor de Oper -
apresentando a nova linha de produgdo de cartuchos, peragdes Marco Aurélio Salvany,

totalmente automatizada

nas maos de dois importantes grupos:
ARBI, com 70% das agdes; e II%ABI};EL,
com 30%. Tocadas por um quadro de
1.050 funcionérios, as quatro fabricas
— de munigdo, armas, p6lvora e ex-
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ndo o alvo

plosivos— ocupam apenas 10% de uma
area de 200 hectares, onde 90% sio de
Mata Atlantica nativa preservada.

Em menos de dois anos,
a empresa lancou 33 novos
produtos

Novo conceito — De olho nos efei-
tos da globalizagdo da economia, a CBC
vem desde 1990 investindo pesado na
moderniza¢do de sua administragio
processos € produtos. Os niimeros alcan.
gados ndo deixam duvidas quanto ao su-
cesso da empreitada. A producio men-
sal de cartuchos aumentou em 123% e 3
area ocupada pelas fabricas e escritério
diminuiu em 45%; baixou em 70% o nii-
mero de horas gastas para a produgio
de 1.000 cartuchos. Em menos de dois
anos, 33 novos produtos foram langa-
dos. A reformulagdo de embalagens pos-
sibilitou uma economia de US$ 500 mil.

Folos: Marcos Muzzi

O preco das munigdes aos lojistas caiu
en 54%. Além disso, mais de 2.000 bal-
conistas passaram pelo treinamento da
empresa.

O catdlogo da empresa exibe hoje 500
produtos, e seu mais recente langamento
é a linha de armas Pump Action, que
aposta numa nova diregdo: alia o conceito
de arma poderosa a diversas aplicagdes
— defesa, lazer e competigdo.

Os melhores atiradores
do Brasil testam a tecnologia
com a marca CBC

“Para o uso das forgas policiais, a
Pump ¢ perfeita, devido ao seu alto po-
der de fogo, aspecto intimidatério, ra-
pidez de tiro, grande capacidade de ar-
mazenamento de cartuchos e facilidade
de acionamento, gragas ao sistema de
alimentagdo por agdo deslizante”, expli-
ca Salésio Nuhs, gerente de Marketing
e Vendas. “Para a prética de esporte e
lazer, a versatilidade da Pump permite
sua utilizagdo com o cano de 24 com
aparelho de pontaria, que tende a subs-
tituir as armas curtas, de manejo mais
dificil para se alcangar boa precisdo, ou
o de 30 com banda ventilada e trés ti-
pos de choke”, acrescenta Nuhs.

Um video de treinamento acompa-
nha esses conjun-
tos, sempre equi-
pados com um
dispositivo de se-
guranga exclusivo
da CBC.

“Mas a reco-
mendagdo funda-
mental, que esta
em toda a nossa
publicidade e em-
balagens, € que o
usudrio ndo dis-
pense um curso de
tiro e utilize a
arma e toda a sua
munigdo a cada
seis meses. A
arma é uma opgdo
de defesa, e a pes-
soa que a utiliza
tem que treinar
sempre”, destaca
Nubhs.

Os melhores
atiradores brasi-
leiros testam oS
produtos da CBC
e fazem demons-

tragoes em feiras e eventos especiais
durante o ano inteiro, do Oiapoque ao
Chui. Sdo eles: o campedo, brasileiro
de TRAP (tiro aos pratos), Eduardo
Bazzana; o bicampedo brasileiro em
IPSC (tiro pratico), Luiz Horta, conhe-
cido pelo apelido Tatai; Marcio Guar-
ritano, campedo brasileiro de pistolas
de ar e standard; Viviane Corbet, a
melhor atiradora juvenil de silhueta
metélica; e o tricampedo paulista de ca-
rabina de ar, Daniel Corbet.

Diversificagio — As exportagdes
tém um grande peso no faturamento
anual da CBC — na venda de armas
correspondem a 90% e de munigdes a
70%. No mercado interno, mais de 3
mil estabelecimentos vendem seus pro-
dutos; os pedidos dos lojistas sdo nor-
malmente atendidos no prazo de 24 ho-
ras.

Ve ai o maior distribuidor
de equipamentos para esporte
ao ar livre

Até 1998, a CBC espera concreti-
zar seu mais ambicioso plano — se tor-
nar o maior distribuidor nacional de
produtos importados para o esporte ao
ar livre. Desde o ano passado, a CBC
vem distribuindo com exclusividade os
produtos da
Sengsun, lider
canadense no
segmento de
molinetes, car-
retilhas e varas
de pescar, as-
sim como da
Daisy, o maior
fabricante de
armas de pres-
sdo dos Esta-
dos Unidos,
motores elétri-
cos para barcos
de pesca da
Tracker Mari-
ne e lanternas e
faroletes da
Brinkmann. Fd

Salésio Nuhs,
gerente de
Marketing e
Vendas, com a
nova Pump: arma
poderosa e versdnil
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GADO DE LEITE

Valem ouro as novilhas do Prata?

maxima shakespereana “ser ou
A ndo ser, eis a questdo’ pode ser
adaptada ao livre mercado na
pecudria bovina de leite. Parafraseando
o célebre escritor inglés, a pergunta fi-
caria assim: “importar ou ndo importar,
eisa questz‘io”. A controvéx:sw refere_—se,
neste caso, 4s vantagens e inconvenien-
tes do ingresso no Brasil, via Rio Gran-
de do Sul, de um grande contingente de
novilhas holandesas puras por cruza
(PCs) originarias do I_’Irugual. As trés
principais empresas gauchas que desen-
volvem o negdcio sdo responsavels pela
colocagdo de mais de dez mil matrizes
por ano no Pais. A entrada dos ventres
em territorio brasileiro tem por finali-
dade aumentar e melhorar 0 reba'nl'mvleg—
teiro nacional. O insucesso da iniciati-
va em alguns casos, porém, explica-se,
principalmente, pelo surgimento de pro-
blemas sanitdrios entre os animais 1m-
portados. '
“Quando se lida com vida se esta su-
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A 1nvasao crescente
de fémeas uruguaias
acende o debate
sobre a validade das
importacoes

Francisco Gées

jeito a problemas”, filosofa Ernesto
Krug, diretor-técnico da Cooperativa
Central Gatcha de Leite (CCGL), que
tem sede em Porto Alegre. Até o final
de 1996, a Central, que retine 21 coope-
rativas e 50.138 produtores, devera im-
portar quatro mil novilhas uruguaias,
para reposi¢do e melhoria de parte das
500 mil vacas que integram o rebanho
dos associados. A compra de animais em

paises vizinhos ndo € novidade para a
CCGL, que, desde a sua fundagiio em
1976, se abastece de matrizes na Bacia
do Prata, Uruguai e Argentina. Em 20
anos, a Central, que recebe 62% da pro-
dugdo de leite gaticha, comprou 40 mi]
novilhas importadas. Krug lembra que
nos seis primeiros anos de funcionamep.
to da Central foram importadas 18 mj]
matrizes.

Melhoramento — A aquisigio de
exemplares no exterior ¢ uma das ma.-
neiras de fazer melhoramento genético
assim como a transferéncia de embriges
e a inseminagdo artifical. As trés alter.
nativas acompanhadas, é claro, de pro-
gramas alimentares de qualidade. Para-
lelamente as importagdes, a CCGL mon-
tou um banco de sémen e treinou mil
inseminadores em cursos realizados en-
tre 1981 e 1995. Todo esse esforgo com
um objetivo especifico: melhorar o pa-
drdo do seu rebanho e contribuir, indi-
retamente, para qualificar a bacia leiteira

Fotos: A Granja



. surplfSh i iorid E machorra — “E preciso usar os
O rebanho uruguaio nio é feztg SO de ogmos thenicou iare Fazer s rellior solecds
; ; 5 dos animais”, prega Teixeira, que iden-
arnimais, mas tambem de Teﬁl 0s tifica falta de acompanhamentc(l) e diag-
£ P DRI s nostico no gado importado. A criadora

s A Lia Rosa Zeballos de Guerra, de Via-
mao/RS, assina em baixo. Natural do
municipio argentino de Tandil, ao sul da
provincia de Buenos Aires, Dona Lia —
como é conhecida esta senhora criada
numa familia de tambeiros — pergun-
ta: “onde esta a descendéncia, filhas e

-

Dona Lia, da Cabanha Santa Rita: onde estd descendéncia?

do Rio Grande do Sul, caracterizada por
baixos indices de produgdo. O RS tem
1,1 milhdo de vacas em lactagdo, com
produgdo média de 1.315 quilos de lei-
te matriz/ano. Enquanto isso, as 625 mil
vacas em ordenha no Uruguai produzem
em média 1.760 quilos de leite cada uma
por ano. E as 2,8 milhdes de vacas em
produgdo na Argentina atingem em mé-
dia 2.343 quilos por cabega/ano.

Os niimeros comprovam o carater
produtivo dos rebanhos argentino e uru-
guaio. “Na tinica viagem que fiz ao Uru-
guai com a finalidade de selecionar ma-
trizes para um condominio rural (pro-
grama do governo gaticho), constatei

Paranaenses tém

restricoes

0 grupo paranaense ABC, formado
por trés cooperativas singulares,
tem restricoes ao ingresso de novilhas
importadas do Uruguai em seu reba-
nho bovino leiteiro. O comportamento
se explica a partir de uma polltica que
considera trés aspectos: a qualidade
dos animais pertencentes aos coopera-
dos, a existéncia de um seguro que pro-
tege o criador de eventuais perdas no
plantel e, por ultimo, os cuidados para
que problemas externos ndo compro-
metam a sanidade do rebanho dos as-
sociados. “Os produtores tém reclama-
do das importagées de matrizes uru-
guaias”, constata o zootecnista Rena-

que naquele pais se tira leite de vaca com
aptiddo leiteira”, afirma o veterinirio
Carlos Alberto Teixeira, diretor da Cen-
tral Riograndense de Inseminagdo Arti-
ficial (Cria), de Esteio, entidade ligada &
Secretaria da Agricultura do Estado. No
RS, no entanto, hd muita vaca sendo or-
denhada sem a aptidio mencionada por
Teixeira. Além disso, ndo hi oferta sufi-
ciente de matrizes para atender a deman-
da dos produtores. Isso explica o fato de
algumas empresas se especializarem na
exportagdo desde o territério uruguaio,
onde existem animais de excelente qua-
lidade mas também “refugos” sujeitos a
esbarrar num crivo técnico criterioso.

to Tangari Dib, gerente da divisdo pecu-
dria da Cooperativa Agropecudria Ba-
tavo Ltda., da localidade de Carambei,
municipio de Castro. o

A Batavo integra o grupo ABC junta-
mente com a Cooperativa Agropecudria
Arapoti Ltda. (Capal) e Sociedade Coo-
perativa Castrolanda Ltda. (Castrolanda).
As trés sdo proprietdrias da Cooperativa
Central de Laticinios do Parand Ltda.,
responsdvel pela industrializagdo e ven-
da da produgdo. A Fundagdo ABC, liga-
da ao grupo, encarrega-se da parte de
pesquisa. “Existe grande preocupagdo
quanto a enfermidades como brucelose e
tuberculose no rebanho”, afirma Dib.

A garantia contra eventuais perdas é
o seguro. Para usufrir desse beneficio, o
produtor que se associa a Batavo, por
exemplo, tem os animais examinados por

netas, das novilhas importadas?”. O
questionamento € uma referéncia ao fato
de uma parcela das matrizes n3o ter dado
o resultado pretendido. Em seu escrito-
rio na Cabanha Santa Rita, situada na
localidade Beco dos Gutierres no qui-
16metro 14 da RS-040, a criadora guar-
da uma pasta com noticias de jornais de
Santa Catarina e Parana relatando casos
de inconformidade de produtores em
relagdo as vacas importadas do Uruguai.
“Na Bahia, a terra esta muito aduba-
da das novilhas uruguaias”, alfineta
Dona Lia. Ha alguns anos, o criador
Alberto Luis Tavares de Souza, do mu-
nicipio de Cachoeira, no Reconcavo
Baiano, leu uma reportagerm sobre a pro-
dugdo de holandés de Dona Lia, que a
época ainda dedicava-se a criar animais
PC. Procurou a criadora e comprou por
telefone cerca de 40 exemplares. Como
Dona Lia ndo tinha ventres suficientes
para atender toda a encomenda, comple-
tou o pedido buscando animais de ori-
gem uruguaia em Lageado/RS. Souza
recebeu os lotes e, tempos depois, cons-
tatou com surpresa que uma das vacas
era “machorra” (freemather) — quer
dizer, ndo tinha uitero e ovario. A matriz
acabou indo para o abate. “Tive uma ex-

veterindrios da Central, que coletam
material para andlise. Um novo exame
é realizado 60 dias apos a primeira ava-
liagdo. O lote ainda terd de passar por
mais dois testes feitos com intervalos se-
mestrais. S6 entdo os animais estardo
segurados. Em caso de perda da matriz,
o cdlculo para o pagamento se faz mul-
tiplicando a média de produgado da vaca
pelo valor do litro do leite.

O produtor ligado a Central recebe
R$ 0,28 pelo litro e pode ganhar ainda
uma bonificagdo de 7% pelo indice de
gordura e de mais 5% pelo grau de pro-
teina. Somente a Batavo tem uma pro-
ducdo didria de 200 mil litros de leite.
Em 1995, a coopertiva vendeu 2.059
animais. As vacas tiveram preco médio
de US$ 1.602,00; as novilhas, de US$
1.317,00 e os tourinhos, de US$ 550,00.
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periéncia triste com as vacas uruguai-
as”, atesta Souza, que passou adiante
todos os animais importados.

Financiamento — ‘““Isso é um fato
rarissimo”, assegura Guilherme Stum-
pf, o Guga, diretor-presidente da Sulex-
port Agropecuaria, Comércio, Importa-
¢do e Exportagdo Ltda., de Porto Ale-
gre, referindo-se ao caso da vaca infér-
til. Stumpf entrou para o ramo de im-
portagdo das novilhas uruguaias em
1977. Na década —eo
de 80, arrendou
uma propriedade
em Melo, no
Uruguai, e pas-
sou a exportar.
Nos anos 90, ad-
quiriu a Abelei-
de, razdo social
da Estancia La
Madrugada, de
9,1 mil hectares,
localizada em
Lascano, depar-
tamento  uru-

aio de ROCh39
ue, hoje, €Xpor-
:la as nojvilhas di-
retamente Plf;a
tivas bra-
gﬁgﬁﬁm Sulexport passou a dar apoio
técnico aos cientes da Abeleide, que em
1996 deve colocar no Brasil quatro mil
matrizes ao prego médio de US$ 800,00
cada uma (faturamento bruto de US$ 3,2
milhdes)”, explica Stumpf.

A exportagdo é ﬁpancaada pelo Baq-
co da Republica 'Onental do Uruguai,
com prazos de ate 36 meses, poagame{r’n-
tos semestrais € juros entre 11% e 12%
a0 ano. Stumpf calcula que a Abgle]de
tem uma participacao _de.20% a 25% nas
ilhas leiteiras para o Bra-

vendas de novl _ o Br:
sil, com clientes em Minas Gerais, Rio
t]

i rand, Santa Catarina e Rio
gi:igglr;é l;;aul. Outras duas emp&re%s
gauchas —2 Agropecuaria Bella I{n?ﬁ
Ltda., de S@o Gabriel, e a Granja ea—
ro, de Pelotas — disputam ess? Tgrsm
do palmo 2 palmo com Stumpd. ke
negécio complicact, & o ¢ de

uma ¢
Sﬁgilt}g epgzsuir estrutura de alimenta-

¢do”, define o empresarto-

Segredinho de um
expert no assunto: € preciso
saber de quem se compra

Registro — Uma das exigéncias do
Brasil para a importagdo de animais éa
apresentagdo de teste contra a leucose
bovina. As novilhas também sdo subme-
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tidas a quarentena sanitaria, o que Stum-
pf considera desnecessario pelo fato de
o Uruguai ter menos doengas — 14 ndo
existe aftosa e tristeza, por exemplo —
comparativamente ao Brasil. O presi-
dente da Associagdo de Criadores de
Gado Holandés do Rio Grande do Sul,
Didgenes Erquecia Coutinho, defende
que o ideal seria a revisdo dos animais
por técnicos da entidade em territorio
uruguaio. Isso faria com que os exem-

Retiro importa cinco
mil novilhas por ano

0 veterindrio Renato Vianna (fo-
to)vale-se de uma cena do dia-a-
dia para demonstrar a seriedade com
que Granja Retiro, de Pelotas/RS, tra-
ta as importagoes de novilhas holande-
sas do Uruguai. “A granja tem nome e
tem telefone, e nds atendemos o apare-
lho quando ele toca”, diz Vianna, refe-
rindo-se a assisténcia que a empresa
presta aos clientes na pré e pés-venda
dos animais. A Retiro, ligada a Coope-
rativa Arrozeira Extremo Sul, é a mai-
or importadora de ventres da raga ho-
landesa Puros por Cruza (PC) do Uru-
guai. Sdo cinco mil matrizes colocadas
anualmente no mercado brasileiro. As
novilhas sdo vendidas com prenhez con-
firmada e idade média de 2,5 anos a
pregos que variam de R$ 950,00 a RS
1.000,00 (em parcelas) cada uma.

As matrizes atingem esses pregos
apds todas as etapas do processo de im-
portagdo. A selecdo das bezerras em
territorio uruguaio é feita por técnicos
especializados. Apos a escolha, os ani-
mais sdo conduzidos ao Arrozal 33, pro-
priedade do grupo localizada no depar-

plares com registro negado ficassem no
local de origem.

Hoje, um técnico do Associagio vis-
toria as novilhas depois que elas entram
no RS. Em 1995, a Associagdo gatcha
registrou 6.816 novilhas PCOD (origem
desconhecida) importadas do Uruguai,
0 que significou um acréscimo de 71%
em relacdo aos registros feitos em 1994.
O responsavel pela drea de registros da
Associagdo, José Luiz Rigon, entende
que, de maneira geral, as novilhas aten-
dem as necessidades da produgdo. “Mas,
como todo o investimento, é preciso sa-
ber de quem se compra”, adverte, res-
saltando que o interessado ndo pode
abrir mdo de um acompanhamento téc-
nico. Fi

" tamento (Estado) de Treinta y Tres, a

90 quilometros da fronteira com o Bra- |
sil. No local, as matrizes sdo “prepa-
radas” para a exportacdo. Os ventres
aptos a entrar no Pais, de acordo com
critérios técnicos, sdo registrados pela
Sociedad de Criadores de Holando del
Uruguay. Os ndo-aprovados vdo para
a reinvernada e, posteriormente, para
o abate.

Entre os cuidados sanitdrios, inclu-
em-se a aplicagdo de duas doses de va-
cina contra a tristeza parasitdria por
meio de convénio que o Arrozal man-
tém com o Instituto Miguel Rubino, fa-
bricante do medicamento. Ao chegarem
na Granja Retiro, as novilhas sdo foto-
grafadas e encaminham-se os registros,
desta vez pela Associagdo de Criado-
res de Gado Holandés do Rio Grande
do Sul. O segundo passo é a aplicacdo
de uma vacina “desafio”, desenvolvi-
da por convénio existente entre a gran-

Jja e a Universidade Federal de Pelotas
(Ufpel), para testar o grau de imunida-
de contra a tristeza parasitdria, cujo
agente de transmissdo € o carrapato.

A seguir, vem o teste de prenhez das
matrizes por meio de ultra-sonografiq,
As fémeas vazias enfram em processo
de inseminagdo com sémen de tourog
canadenses e americanos. Os lotes em
que é verificada a prenhez na chegada
sdo colocados avenda em 60 dias. Den-
tro desse periodo é feito o exame de he-
matocto (contagem de células verme-
lhas). Vianna afirma que as cooperati-
vas, um dos principais clientes da gran-
Ja, enviam até o estabelecimento vete-
rindrios e lideres de produtores para
Jazerem a escolha das novilhas. Depois
dessa selegdo, é realizado um novo tes-
te de leucose bovina. Somente entdo os
animais sdo levados pelos novos pro-
prietarios.
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Operacao
castracao

Mara Alice Felippe

castra¢gdo de machos em pro-
A priedades que se dedicam a pe-
cudria leiteira € atividade cor-
riqueira, principalmente se o animal ndo
possuir bom potencial genético para ser
utilizado como reprodutor. Certamente
o seu destino sera a engorda para o aba-
te. O novilho castrado logo cedo (6 a 12
meses) pode apresentar maior peso ao
ser abatido e a carne fica mais macia e
saborosa. Nessa idade, os testiculos es-
tio mais desenvolvidos, facilitando a
operagdo. O animal pode ainda ser usa-
do para trabalhos de tragdo dentro da
propriedade, ja que, estando castrado,
torna-se docil e melhor utilizavel. Os
machos destinados ao trabalho podem
ser castrados em qualquer idade, sendo
a mais indicada entre 12 e 24 meses. .
Inumeras sdo as técnicas que podem
ser adotadas para se obter um bom re-
sultado, sem danos para a satde do ani-
mal ou prejuizo econdmico para o pro-
dutor. Mas, ndo ha como negar que a
grande maioria dos produtores faz a cas-
tragdo de seus animais da forma que jul-
gam ser a mais rapida e sem gastos ou
aborrecimentos: a base do canivete. Os
testiculos do animal sdo retirados, mui-
tas vezes, sem anestesia. Apos a cirur-
gia, o animal é solto no pasto. A partir
dai, utilizam algum larvicida ou repe-
lente e aguardam uma boa recuperagao
do macho. O médico veterinério do Cen-
tro Nacional de Pesquisa de Gado de
Leite (CNPGL), de Coronel Pacheco/
MG, Jodo Batista Cardoso Fllhp_desta-
ca dois métodos diferentes utilizados
para a castragdo de touros: 0 uso do ali-
cate tipo burdizzo e a ligadura. O bur-
dizzo é um instrumento especial que fa_z
o esmagamento dos cordoes espermati-
cos (um pouco acima do saco escrotal)
sem que seja preciso fazer qpqquer tl‘]‘)o
de incisdo ou intervengdo cirirgica. “O
aparelho traz algumas vantagens, COmo
a inexisténcia de infecgdo. Ndo ha gas-
tos com remédios, anestésicos ou qual-
quer tipo de material cirirgico. Um dos
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pontos favoraveis € que o testiculo ndo
é retirado; o 6rgao genital permanece in-
teiro, além do qué, a recuperagio do tou-
ro é rapida e sem problemas”, esclare-
ce. A desvantagem apontada por Jodo
Batista ¢ a dificuldade de adquirir o ins-
trumento. “O burdizzo é um aparelho
caro, normalmente importado”.

Para operar com esse método, é ne-
cessario fazer uma eficiente contengio
do animal, deitado ou de pé, com os
membros anteriores € posteriores amar-
rados. Se o animal estiver em pé, em um
“tronco” ou “brete”, amarram-se apenas
0s membros posteriores. “Aconselha-
mos a castragdo do touro de p€, no tron-
co, para facilitar o manuseio do burdi-
zzo. Mas nada impede que se faga o es-
magamento dos corddes com o animal
deitado. O que pode acontecer é uma
reagdo instintiva”.

Higiene bdsica: o castrador
tem de estar com as maos
bem limpas

“Ele pode espernear, dar coices e até
quebrar os chifres com movimentos brus-
cos; por issq a cabeca de\je estar bem se-
gura , explica Jodo Batista. Durante a
operagéo, o castrador coloca-se por tras
do animal e imobiliza o corddo esperma-
tico (tecidos) com a méo esquerda, en-
quanto que com a direita adapta o apare-
Tho logo acima do testiculo.

Em seguida, com as duas méos, exer-
ce enérgica pressdo no burdizzo, sufici-
ente para o esmagamento do corddo. O
procedimento é feito para os dois testi-

culos, que com o
tempo diminuem
de tamanho e,
dentro de um pe-
riodo de um a dois
meses, ficam
completamente
atrofiados.

Pelo método
da ligadura, € pre-
ciso fazer a inter-
vengdo cirurgica.
Com o animal
contido deitado, o
primeiro passo
para a realizagdo
da cirurgia é lavar
bem o local com
agua e sabdo ou

detergente. “O
castrador também
deve lavar as

maos com agua e
sabdo ou usar al-
cool iodado para melhor higienizagio”,
explica Jodo Batista. Em seguida, par-
te-se para a anestesia, que € feita com a
infiltragdo de novocaina.ou xilocaina
(10 a 15ml) para atingir os dois corddes
espermaticos. “Depois de fazer a infil-
tragdo, &€ bom massagear o local para fa-
cilitar a distribui¢do do anestésico”. Uti-
lizando um bisturi, € feita uma incisdo
na pele em sentido horizontal, expondo
os dois testiculos. Novo corte deve ser
feito na tinica vaginal (pele clara que
envolve os testiculos). Aparecem os tes-
ticulos, de cor brilhante, com as vejag
bem visiveis. A pele deve ser bem des-
bridada até a parte superior. Depois, uti-
lizando uma agulha tipo S ou cirirgica
com um fio de seda ou catgut n° 2, este..
rilizado, passa-se a agulha no meio do
corddo, acima da ligagdo do testiculo.
A linha € passada nos dois corddes e
amarrada separadamente. Amarrados os
cordc“)e_s, corta-se cerca de 1 a 2cm abai-
xo da linha em diregdo ao testiculo (para
baixo). “A mesma operagdo cirtirgica
pode ser realizada sem usar as agulhas.
Os dois corddes podem ser amarrados,
separadamente”, anota Jodo Batista.

Alguns cuidados no pés-operatério
sdo essenciais para a melhor recupera-
¢do do agora boi. “Com o animal em pé,
deve-se introduzir os dedos médio e in-
dicador na incisdo para facilitar a dre-
nagem de liquido retido. E aconselha-
vel manté-lo préximo ao curral para ob-
servagdo didria. Alguns produtos devem
ser usados ap6s cirurgia, como larvici-
das, cicatrizantes repelentes, a fim de
evitar que moscas e sujeira possam pre-
judicar a plena recuperagdo do animal”,
finaliza Jodo Batista. Fi
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ARMAZENAGEM

Este € o momento para investir

Um balanco sobre os

colheita das
principais
culturas de

verdo — soja, milho
e arroz — inicia-se
com a expectativa de
bons pregos para os
produtores brasilei-

“1solados”

investimentos

setor ainda tem muito
“chao” pela frente

armazéns, medida
necessaria a um pais
que deseja incremen-
tar a produgdo de
graos, € preciso qua-
lificar a estrutura
existente. Bem arma-

mostra que o

ros. A partir de um ce-
nario mais otimista na

Francisco Goes

zenar &, como se
sabe, uma prética tdo

renda agricola em
1996, é possivel formular a seguinte hi-
pOtese: a remuneragdo obtida pelos agri-
cultores neste ano poder4 estimular o plan-
tio e a produgdo na proxima safra. Se isso
acontecer, aumentam as possibilidades de
investimento em 4reas estratégicas, como
a armazenagem. A expansdo da rede ar-
mazenadora do Brasil depende de gran-
des somas de recursos, o que normalmen-
te representa uma dificuldade para a agri-
cultura, compromissada junto a fornece-
dores e ao sistema financeiro. Antes, po-
rém, de fazer crescer o niimero de silos e

importante quanto
saber colher e vender.

“A elevagdo nos pregos dos produtos
agricolas em 96 é um sinalizador para a
retomada dos investimentos”, argumen-
ta Rogério Beznos, gerente de marketing
da Kepler Weber Industrial S/A., empre-
sa lider no setor, com fabrica em Panam-
bi/RS. Em 1995, a empresa registrou uma
queda de 25% nas vendas de seu segmen-
to de armazenagem no mercado interno,
comparativamente ao ano anterior, como
conseqiiéncia da falta de rentabilidade da
agricultura brasileira. A redugao foi com-

pensada, no entanto, pelas exportagoes e
pela comercializagdo de instalagdes in-
dustriais, o que permitiu a Kepler cres-
cer 4% em relagdo a 1994. Naquele ano,
a empresa vendeu 900 mil toneladas em
capacidade de armazenagem. “Nos ulti-
mos dez anos, construimos silos para ar-
mazenar dez milhdes de toneladas”, con-
tabiliza Beznos.

Retorno — O executivo mostra-se
otimista quanto ao futuro. Afirma que
numa avaliagdo custo-beneficio, destina-
da a analisar o tempo de retorno de um
investimento em armazenagem, € preci-
so considerar o tipo de cultura com a qual
se estd trabalhando — se ela dirige-se a
exportagdo ou ao consumo dentro da
propriedade — além da regido onde o silo
serd construido. Uma instalagdo para 100
mil sacas de arroz no Rio Grande do Sul,
por exemplo, podia ser paga em um ano
na safra 94/95 caso o agricultor conse-
guisse desfazer-se da produgio no me-
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Com a melhora dos pregos agricolas e a volta dos
financiamentos, setor retoma sua caminhada

lhor periodo (novembro-janeiro), obten-
do R$ 14,10 pela saca de 50 quilos, numa
diferenga de prego de 62,6% em relagio
a época da colheita (fevereiro-abril).
Mesmo que esse raciocinio compro-
ve que um investimento em armazena-
gem pode se pagar no médio prazo, os
arrozeiros do Litoral Sul do RS, regido
que tradicionalmente responde por 25%
da safra galicha de arroz, ndo tém —
como regra geral — aplicado recursos na
construgdo de novas estruturas de arma-
zenagem nas safras mais recentes. “O
ultimo investimento do grupo, destina-
do a armazenar 30 mil toneladas a gra-
nel em Santa Vitéria do Palmar, foi feito
em 19907, recorda o diretor da Coopera-
tiva Arrozeira Extremo Sul Ltda., de Pe-
lotas, Angelo Antonio Britto.

Logistica no arroz — A Cooperati-
va, que tem 177 produtores associados e
plantou 30 mil hectares com arroz em
quatro municipios da regido na safra 95/
96, dispde de um sistema armazenador
proprio com capacidade para 172 mil to-
neladas. Desse total, 97,3 mil toneladas
correpondem a depdsitos a granel e o res-
tante a armazéns para sacaria. A Arro-
zeira Extremo Sul beneficia e vende com
marca prc')pria, sendo que 48% da produ-
¢do é processada
na forma de arroz
parboilizado, cuja
unidade de benefi-
ciamento situa-se
em Camaqua, tam-
bém no RS. Nesta

afra, devido a re-
(sjuc;ﬁo de 16,33%
no plantio de arroz
no estado e a dimi-
nui¢do dos esto-
ques de passagem,
comparativqmentq
4 safra anterior, val
sobrar espago nos
armazens e silos,
erguidos juntamen-
te com as unidades
de beneficiamento
perto das zonas de
produgio, a fim de
diminuir custos. O
RS plantou nesta
safra 778 mil hec-
tares com a cultu-
ra, de acordo com
o Instituto Rio-
grandense de Ar-
roz (IRGA).
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ARMAZENAGEM A GRANEL NO

SUL E CENTRO-OESTE

(em milhoes de toneladas)

Capacidade total: 52,1
Distribuigdo na Regido Sul

Fonte: Kepler Weber/IBGE

Estima-se que 12% da massa de grdos
sejam retirados apods a colheita a titulo
de excesso de umidade e impurezas.
Hoje, existe no Pais um padréo tinico de
umidade para armazenar graos, que no
caso do arroz corresponde a 13%. Como
as condigdes climaticas sdo diferentes em
cada regido do Brasil, técnicos em arma-
zenagem argumentam que € preciso re-
Ver as normas em vigor nesta area. O ar-
roz ainda ira diminuir o seu peso em 30%
no beneficiamento (separagdo da casca e
farelo). Ou seja, reduzir a distancia entre
a lavoura e o processamento significa
economia para as empresas. “Em termos
de logistica, € mais conveniente estar pro-
ximo do produtor”, afirma Alberto Leo-
nardo, gerente da divisdo de insumos da
Suprarroz S/A., Industria e Comércio,
com sede em Pelotas.

Investimento — Controlada pela hol-
ding Joaquim Oliveira Participagdes (Jo-

-sapar), a Suprarroz adquire 600 mil to-

neladas de arroz por ano (50 mil tonela-
das/més base casca). E tem planos de in-
crementar as compras em 10% neste ano,
o que esta vinculado ao andamento da
politica agricola. A empresa tem duas
unidades industriais que se encarregam
do recebimento, secagem e beneficia-
mento da matéria-
prima adquirida dos
fornecedores. A es-
trutura de armaze-
nagem da Suprar-
roz, formada por ar-
mazeéns, silos e gra-
neleiros, atinge
uma capacidade de
1,8 milhdo de sacas
(de 50 quilos cada).

Leonardo infor-
ma que a Suprarroz
fez o ultimo inves-
timento em uma
nova estrutura de
produgdo hi dois
anos: foram aplica-
dos US$ 8 milhdes
MT em uma unidade de
secagem, armaze-
nagem e beneficia-
mento localizada
em Itaqui, na Fron-
teira Oeste do Rio
Grande do Sul. O
gerente comercial
da empresa, Luiz
Eduardo Yurgel,
acrescenta que A

Leonardo, da Suprarroz: retorno a longo prazo

Suprarroz encara a armazenagem estri-
tamente sob o dngulo do recebimento de
uma produgdo a ser vendida no merca-
do, diferente de empresas que véem na
atividade uma forma de ganhar dinheiro
guardando estoques do governo. “Os in-
vestimentos em armazenagem exigem
grandes somas e o retorno é no longo
prazo”, avalia Yurgel.

Rentabilidade — A descapitalizagio
da agricultura e a dificuldade em conse-
guir financiamentos de longo prazo ex-
plicam o fato de existirem investimentos
isolados em novos sistemas de armaze-
nagem no Brasil. O que mais pesa, no
entanto, ¢ a baixa rentabilidade do seg-
mento armazenador. Basta comparar, A
contratagdo de servigos de colheita e
transporte t€ém um custo médio de 15%
sobre a produgdo. Enquanto isso, o ser-
vigo de armazenamento e suas diversas
etapas — recebimento, limpeza, seca-
gem, tratamento e conservagdo — com-
prometem, em média, 8% do volume co-
lhido, considerando-se um periodo de
armazenagem de 60 dias. Além do mais,
existe a responsabilidade de garantir a
qualidade dos gridos armazenados. Qua-
!Idade que ndo estd vinculada somente a
introdugdo de tecnologia nos armazéns,
mas também a capacidade da mao-de-
obra de lidar com instrumentos como
aeragdo e termometria.

“Haé 30 anos, foi introduzida no Bra-
sil a aeragdo em células metalicas. Por
problemas de operagdo, o sistema caiu
em descrédito, até ser novamente resga-
tado de uns anos para c4”, lembra José
Carlos Celaro, presidente da Associagdo
Brasileira de Pés-Colheita (Abrapos).
Celaro constata que os investimentos em
aeragdo estdo mal-distribuidos no Pais,
concentrando-se em algumas regides e
estando ausente em outras zonas de pro-
dugdo. A Cooperativa Triticola dos Pro-



dutores Cruz-Altenses (Cotricruz), de
Cruz Alta/RS, mantém um programa de
treinamento de chefias de armazéns com
a finalidade de repassar conhecimento
sobre os segredos de uma boa armazena-
gem. Em 1995, foram treinadas dez pes-
soas, numero que deverd se repetir em
1996. “Procuramos evitar transtornos’,
afirma Laércio Rodrigues, gerente ope-
racional da Cotricruz, referindo-se a ini-
ciativa.

Soja & milho — A Cotricruztem 11
unidades de recebimento de graos com
capacidade estatatica para armazenar
290 mil toneladas, sendo 60 mil tonela-
das em sacaria. Da estrutura total, ape-
nas uma parte (50 mil toneladas) é do-
tada de termometria e aeragdo. O inves-
timento em aeragdo foi realizado no fi-
nal de 1994 e correspondeu a US$ 1
milhdo. O quadro da armazenagem nes-
ta cooperativa, encravada na regido do
Planalto gaicho, ¢ uma mostra do per-
fil do sistema da Federagdo das Coope-
rativas de Trigo e Soja do Rio Grande
do Sul (Fecotrigo). Sdo 70 cooperativas
ligadas a entidade, com 334 unidades de
armazenagem (silos e graneleiros) e um
‘potencial de recebimento de 4,8 milhdes
de toneladas, 72,2% do total geral que

inclui estruturas nem sempre adequadas.

Das 334 unidades, 46,44% nio estdo
equipadas com termometria e aeragdo,
tecnologia que & detida por 31,03% des-
te universo. Apesar disso, a Fecotrigo
reconhece que as associadas estdo pro-
curando se capacitar. As redes de arma-
zenagem destas cooperativas surgiram
para atender as monoculturas do trigo e
da soja, o que hoje, com a expansdo do

milho, cria um novo “gargalo”. “No mo-
mento em que atingirmos a produgao de
um milhdo de sacas de milho (de 60 qui-
los cada) na safra, vai faltar espago nos
armazéns”, prevé Elvino Walter, presi-

-dente da Cooperativa Triticola Regional

Santo Angelo Ltda. (Cotrisa), de Santo
Angelo/RS. A cooperativa recebeu 460
mil sacas de milho na safra 94/95, ni-
mero que sera reduzido significativamen-

Para eliminar ameagas a alta produtividade, o me-
lhor comego € tratar suas sementes com Zeneca. Na
soja, milho e feijao, use Captan 750 TS @ para prote-
ger contra fungos de solo e, associando-o a fungici-
das sistémicos, limpa a semente dos patdogenos
nela presentes. Com Vincit@ vocé protege o trigo
contra doengas foliares iniciais e controla doencas
transmitidas pela semente. E com Actellic,? insetici-
da que atua por contato, fumigagéao e ingestdo, vocé
protege o milho, o trigo e o arroz contra pragas no

armazenamento.
,s:.:::':,'m Entre as quais, ORisoctonia solani, Fusarium spp. @Helminthosporium sativum,

Captan
Engenhelro receltuario Erysiphe graminis. @8itophilus zeamais, Sitotroga cerealella. Demais recomen-
Agrénomo agronémico dagbes técni

Este produto € perigoso a satde humana, animal ¢
a0 meio ambiente. Leia atentamente e siga
rigorosamente as instrugdes contidas no rétlo,
na bula e na receita. Utilize sempre os equipamentos
de protecio individual. Nunca permita a utilizagao
do produto por menores de idade.

ACTELLIC

seguir ente a bula e receituario agronémico.

ZENECA

Agricola
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te neste ano devido a seca que atingiu o
estado no comego do ano.

Acerto de divida—Walter entende
que a cooperativa precisa investir em no-
vos silos, mas simultanemante reconhece
a falta de recursos para tal. A Cotrisa fe-
chou um acordo com a Companhia Naci-
onal de Abastecimento (Conab) no segun-
do semestre de 1995 referente a dividas
feitas em administragdes passadas. Como
forma de pagamento, a Cotrisa entregou
uma unidade para armazenar 700 mil sa-
cas em Chapadao do Sul/MS. Trés unida-
des que pertenciam a cooperativa no RS
— Sao Paulo das Missdes, Guarani das
Missdes e Entre [juis — continuam a se-
rem usadas pela Cotrisa, s6 que agroa na
forma de arrendamento. O restante do dé-
bito, proximo a R$ 3 milhdes, esta sendo
pago em parcelas semestrais a custo de
Taxa Referencial (TR) mais 12% ao ano.
“O acordo possibilitou uma forma de pa-
gamento em que as duas partes se ajusta-
ram”, avalia Walter. _

Enquanto algumas cooperativas “ar-
rumam a casa’, outras investem dentro
de suas possibilidades. A Cooperativa
Regional Alfa Ltda. (Coperalfa), de Cha-
pec6/SC, usufrui ha dois anos de duas no-
vas células de concreto com capacidade

%

SQUUCAOLRARIDAE EFICIENTER

BB caatinEzaN canroRE

P 3 produtos em 1: Pulverizador,
Limpeza a Jato e Bomba de Sucgéo.

Trabalho em agua quente ou fria

e Jato de areia (mida.
Funcionamento, a gasolina, diesel,
gas natural e elétrico.

Assisténcia técnica em todo Brasil.

EXCELENTE PARALIMPEZA DE TRATORES E IMPLEMENTOS,
CURRAIS, COCHEIRAS E TAMBEM PARA PULVERIZACAO.

LIGUE JA
‘ ADVANCED TECHNOLOGIES
' ] PABX: (021) 580-7034

et 5. (071 580-9524
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para 100 mil sa-
cas cada uma no
municipio catari-
nense de Campo-

QUEM

ESTA INVESTINDO

Eré. As instala-

¢des, no valor de Quem? O qué? 3::::;;;
US$ 1 milhdo - -
cada uma, foram Cooperativa Unidade para 30 mil O investimantoifol

Arrozeira Extremo

financiadas em |0 (Pelotas/RS)

toneladas a granel, em Santa
Vitdria do Palmar/RS

em 1990

50% pelo Banco
de Desenvolvi-

Construgéo de unidade de
secagem, armazenagem e
beneficiamento em Itaqui/RS

US$ 8 milhdes ha
dois anos

Sistema de aeragao

US$ 1 milhdo no
final de 1994

Duas células de concreto
com capacidade para 100 mil
sacas cada uma em
Campo-Eré

US$ 2 milhdes ha
dois anos

Suprarroz
mento de Santa |(Pelotas/RS)
Catarina (Ba- _
desc). A coopera- | Cooperativa
tiva, que é uma ;""(‘;Ot‘a dos
das 14 filiadas a C"’ ulores
Cooperativa Cen- (Cm:‘: ter;s’;g)

otricru
tral do Oeste Ca-
tarinense (Coper- | Cooperativa
central), entrou | Regional Alfa Ltda.
com a outra meta- | (Coperalfa/SC)
de dos recursos. -
“Foi um in- Cooperativa
: Agropecuaria
vest,lr'nento_ ne" Mourzoense Ltda.
cessario devido & | (Coamo/PR)

Aumento da capacidade
armazenadora em 127 mil
toneladas

US$ 10 milhdes,
periodo 1993-1995

expansdo da area
de a¢do da coope-
rativa”, explica o

Ceval Alimentos
S/A (SC)

Expansdo industrial e
melhoria da logistica da
estrutura armazenadora

US$ 45 milhdes
realizado em 1993

presidente em
exercicio da Co-

Fonte: Empresas e Cooperalivas

peralfa, Mirio

Lanzmaster. Ele informa que 80% das 1,7
milhdo de sacas de milho a serem rece-
bidas nesta safra destinam-se as agroin-
dustrias da regido. Os outros 20% sio
transformados em farinha em um moi-
nho da cooperativa. Mais ao norte, em
Campo Mourdo/PR, a Cooperativa Agro-
pecudria Mourdoense Ltda. (Coamo) vai
em dire¢do semelhante,

Dentro do plano de investimentos
projetado para o periodo 93-97, de US$
50 milhdes, foram aplicados em armaze-
nagem até o ano passado US$ 10 mi-
Ihdes, sendo 65% financiado. O aumen-
to da capacidade armazenadora de 1993
a 1995 foi de 127,1 mil toneladas. Inici-
ativas como da Coamo, Coperalfa e Co-
tricruz, que nos tiltimos trés anos aplica-
ram US$ 13 milhdes para expandir e qua-
lificar os seus sistemas de armazenagem,
sdo uma mostra de que vale a pena in-
vestir neste segmento.

Ceval pega dinheiro l4 fora
para mmvestir no seu moderno
complexo de soja

Ja a Ceval Alimentos S/A, companhia
com sede em Gaspar/SC, possui uma das
principais estruturas para a armazenagem
de soja no Pais. Sio 81 unidades que se
espalham pelas fronteiras agricolas brasi-
leiras, com uma capacidade estatica de 2,3

milhdes de toneladas — o equivalente a
10% da produgdo nacional da oleaginosa
na safra 95/96, estimada em 22,5 milhdes
de toneladas. Maior processadora de soja
da América Latina— com um potencial
de processamento de 14 mil toneladas/dia
no Brasil —, a Ceval, cujo faturamento
foi de US$ 2,5 bilhdes no ano passado,
compra entre 21% e 22% da soja produ-
zida no mercado interno anualmente.
Apesar das dificuldades para realizar
investimentos valendo-se de linhas de cré-
dito no Pais, devido aos altos juros, a em-
presa, controlada pelo grupo Hering, vem
conseguindo financiamentos de longo pra-
zo junto a diversas instituigdes. Uma de-
las ¢ International Finance Corporation
(IEC), 6rgdo ligado ao Banco Mundial
(Bird). O primeiro financiamento, de US$
45 milhdes, foi liberado pelo IFC em 1993
e destinou-se a investimentos na expan-
sd0 industrial da companhia, bem como
na melhoria da logistica da estrutura ar-
mazenadora. ;
Jodo Carlos dos Santos, da assessoria
de relagdes com o mercado da Ceval, lem-
bra que essa estrutura foi construida a par-
tir de 1972, ano de origem da companhia.
Dai em diante, foram sendo incorporadas
outras empresas, processo que incremen-
tou-se na década de 80. “Nossa estrutura
de armazenagem é uma das mais comple-
tas do Brasil em termos de industria de
soja”, avalia Santos. Acrescenta que a



Ceval tem 13 unidades de processamento
da oleaginosa no Pais. Na Argentina, a
companhia possui seis silos que permitem
armazenar 378 mil toneladas de soja nas
provincias de Cérdoba e Santa Fé.

Santos informa ainda que no final de
1995 foi conseguido um novo emprésti-
mo do IFC, de mais US$ 45 milhdes, sen-
do 60% destinado a divisdo de carnes da
empresa e os outros 40% aos setores de
produtos industriais (processamento de
soja, farelo e 6leo) e de consumo. Essa
parcela faz parte de um total de até¢ US$
175 milhdes. Os restantes US$ 130 mi-
lhdes estdo sendo negociados junto a um
pool de bancos europeus, com prazo de
dez anos, trés de caréncia e juros semes-
trais de labor mais 2,5%. “Os recursos
devem comegar a ser liberados no pri-
meiro semestre de 96 e terdo a mesma
finalidade dos recursos do IFC”, explica
Santos. Esse dinheiro integra o progra-
ma de investimentos estabelecido pela
companhia para o qiiinqiiénio 1995/
2.000, de US$ 437 milhdes. F

arrozeiro Celso

Coutinho Fer-
reira (na foto) plan-
tou 850 hectares com
arroz nesta safra de
verdo em Santa Vito-
ria do Palmar, no Li-
toral Sul do RS. A
area de cultivo é
quase duas vezes
menor se comparada aos 2,5 mil hec-
tares de lavoura que vinham sendo im-
plantados pelo agricultor em anos an-
teriores. A redugdo estende-se, na ver-
dade, a todo o municipio, que ocupa
apenas 45 mil hectares com a cultura
no calenddrio agricola 95/96, exata-
mente a metade dos 90 mil hectares ex-
plorados em safras passadas. O “en-
colhimento” da lavoura como decor-
réncia dos problemas vividos pela agri-
cultura em 1995 ird propiciar niveis
inéditos de capacidade ociosa nas es-
truturas de secagem e armazenamento
da regido. “Isso nunca tinha aconteci-
do”, surpreende-se Ferreira, diretor da
Agroindustrial Mirim Ltda., com sede
em Pelotas/RS.

A empresa se encarrega de secar; ar-
mazenar, industrializar e vender a pro-
dugdo da Agropecudria Mirim, situada
no quildmetro 577 da BR-471, em San-
ta Vitéria do Palmar. A propriedade tem
uma estrutura capaz de estocar 600 mil

Complexo arrozeiro no écio

sacas, embora neste ano, entre arroz
proprio e de terceiros, o nivel de ocu-
pagdo va ficar em 200 mil sacas. O es-
tabelecimento tem oito silos metdlicos
com capacidade total de 400 mil sacas
a granel (o equivalente a 50 mil sacas
em cada silo). Existem no local mais
dois armazeéns, cuja capacidade é de
200 mil sacas (100 mil em cada um).

O empresdrio lembra que a Agrope-
cudria Mirim comegou a receber inves-
timentos em infra-estrutura na década de
70, financiados pelo Programa Nacio-
nal de Armazenagem (Pronazem), com
prazo de cinco anos e juros de 7%, que
depois passaram para 15% ao ano. “An-
tes de 74, a maior parte do arroz ia para
Pelotas. Com o Pronazem foi possivel
Jformar estruturas perto das lavouras”,
conta Ferreira. A criagéo desses “nuicle-
os” vai de encontro a uma tendéncia
crescente no agribusiness: aproximar o
beneficiamento das zonas de produgdo.

Ferreira calcula que foi aplicado
US$ 1 milhdo no parque industrial da
Mirim, que tem capacidade para secar
12 mil sacas de 50 quilos cada por dia;
potencial para beneficiar 1,6 mil sacas/
dia; e condi¢oes de empacotar mil far-
dos de 30 quilos cada também por dia.
Em Pelotas, onde esta a sede da Agro-
industrial Mirim, funciona uma outra
unidade de empacotamento com capa-
cidade para dois mil fardos/dia.

forma 0

CRA. Plantoun, crescezs.

.‘ om 21 anos de atuagao no mercado de se-
mentes a CRA vem investindo e acreditan-

do na produtividade agricola brasileira.

Por isto

a CRA é o grande nome em produgédo, importa-
cdo, beneficiamento e comercializacdo de se-
mentes fiscalizadas de forrageiras, cereais e hor-

talicas importadas.

Plante com as melhores sementes o ano inteiro.

E mais futuro.

CENTRAL RIOGRANDENSE DE AGROINSUMOS
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uem nunca plantou, vai plantar.
Quem jé planta, conhece os be-
neficios. Estamos falando da
aveia, uma cultura em ascensdo no cer-
rado brasileiro, principalmente em Mato
Grosso do Sul. Em 1995, foram culti-
vados mais de 400 mil hectares em todo
o estado. Um salto e tanto para uma la-
voura que ha pouco mais de uma_déca-
da era completamente desconhpclda de
nove entre dez produtores rurais.
Versétil como poucas, a aveia tem
miltiplos usos. Ha quem a use para ali-
mentar o rebanho; para produzir s:,e:men-
tes; para obter massa seca e viabilizar 0
plantio direto; para fazer feno ou sila-
gem; ou ainda para recuperar € conser-
var os nutrientes do solo. Como se V€,
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A conquista do cerrado

Consagrada no Sul,
a aveia ruma
para o Brasil Central,
espalhando seus
beneficios para
agricultores e pecuaristas

Texto e fotos: Rosane Henn

opgdes ndo faltam. E € por isso que o
tamanho da lavoura néo para de cres-
cer. No inicio dos anos 80, quando co-
megou a ser pesquisada pela agronomo
Carlos Pitol (na outra matéria), a 4rea

era tdo _inexpressiva que nem aparecia
nos registros do IBGE. Desde entdo, 0
cereal teve trés grandes picos: em 84
foram registrados entre 5 e 6 mil hecta-
res; em 85, 25 mil; e em 86, 50 mil hec-
tares.

O agrénomo Pitol lembra que na épo-
ca em que comegou a pesquisar o cereal
a intengdo era adaptar cultivares de
aveia-branca (para o consumo humano)
no estado. As peculiaridades da regido
logo demonstraram, entretanto, que a
aveia-preta teria maior éxito. Hoje, a
realidade mostra que ele estava certo.

“A aveia teve méritos para conquis-
tar seu espago”, diz Pitol, e j4 provou
que traz inimeros beneficios. Entre eles,
o melhoramento e a conservagao do solo



e o poder de controlar invasoras, tanto
no seu ciclo vegetativo quanto na lavou-
ra seguinte. Também para a lavoura se-
guinte, outro beneficio € o aumento da
produtividade, que pode chegar a 10%
no caso da soja.

Mas a maior vantagem mesmo € o
efeito que a aveia proporciona sobre o
solo. Quem defende a teoria é o pesqui-
sador Julio Salton, da area de Manejo e
Conservagdo de Solos do Centro de Pes-
quisa Agropecudria do Oeste (CPAQ),
da Embrapa de Dourados/MS. Ele afir-
ma que o cereal estd tendo um papel vi-
tal porque vem sendo a Gnica opgdo para
evitar os solos descobertos na safra de
inverno (o trigo sempre teve muitas res-
trigdes no estado).

A aveia, continua, protege a terra da
incidéncia de raios solares; da erosdo
causada pela chuva e pelo vento; e con-
tribui para a redugdo de plantas dani-
nhas, efeito que se estende até a safra
seguinte, causando consegiientemente
redugdo do uso de herbicidas e ganho
econdmico para o agricultor.

A palha produzida pela cultura é ou-
tro fator importante, pois enriquece o
solo, uma vez que aumenta a sua maté-
ria orgénica.

Entre as varias formas de utilizagdo

AS. 001 UTILIDADES DA AVEIA

Xy
oo A5y Sl

Origlnlrll da Europa, a aveia pode ser
usada de vdrias formas. Veja algumas:

* Produgdo de sementes

* Pastejo direto

* Uso do gréo misturado & ragdo

* Produgédo de feno

* Cobertura e adubagéo verde para o solo
* Produgéo de silagem

* Uso da palha como cama de avidrios

* Produgéo de palha para o plantio direto

da aveia, o pesquisador da Embrapa des-
taca o pastejo direto. Ele explica que no
horério de inverno, com a redugdo na
disponibilidade de pasto, a aveia vem
se configurando como a melhor opgdo
para alimentar o gado.

Experiéncias em propriedades da re-
ﬁiio comprovam que o ganho de peso é

e 800 a 900 gramas por dia na produ-
¢3o0 de carne, se 0 animal permanecer
durante 60 a 80 dias em pastejo direto e
continuo sobre a aveia.

Salton destaca também a produgdo
de feno, que em média pode ser de trés
a quatro toneladas por hectare. HA um
detalhe, entretanto, que o agricultor pre-

cisa considerar se for produzir feno com
sua aveia.

O agronomo explica que hd uma per-
da consideravel de nutrientes, e que nem
sempre isso tem sido computado no pre-
¢o final do produto. Para uma produgio
de quatro toneladas por hectare de mas-
sa seca de aveia, exemplifica, o feno
contém o equivalente a mais ou menos
300 quilos de cloreto de potassio, além
do nitrogénio, célcio, fosforo e outros
elementos. Estes nutrientes precisam ser
devolvidos ao solo, € o custo da reposi-
¢do nem sempre € posto na ponta do la-
pis pelo produtor.

Viabilidade para o plantio direto
— Nio ha quem negue o valor da aveia
na implantagdo do sistema de plantio
direto em Mato Grosso do Sul, e mais
recentemente no processo de integragao
entre agricultura e pecudria. Ambas as
formas de produgéo tém sido apontadas
como indispensdveis para manter a sus-
tentabilidade da atividade primaria.
Quem j4 descobriu isso garante hoje
uma posigdo favoravel num universo em
crise como o da agricultura brasileira.

E o0 caso do produtor Luiz Carlos
Roos, de Maracaju, que desde 1984 faz
plantio direto e cultiva aveia no inver-
no. Na ultima safra, ele plantou 1.000

STARA S/A INDUSTRIA DE IMPLEMENTOS AGRICOLAS

Fone/Fax: (054) 332-1822 - NAO-ME-TOQUE - RS
Filial 1- Dourados/MS - Fone: (067) 421-4759




“MODELO EQUIPADO P/MILHO

hectares, para diferentes objetivos. Par-
te da drea para cobertura do solo; parte
para a silagem pré-secada (a aveia é de-
sidratada e guardada em silos subterri-
neos) que servird como alimento para o
gado; € o restante € vendido como se-
mente. 1

Nos ultimos anos, diz Roos, é a pro-
dugdo de sementes que tem propiciado

Cereal ainda surpreende o pioneiro

desenvolvimento da aveia em

Mato Grosso do Sul tem um nome

' como sinénimo: Carlos Pitol (foto). O

pesquisador da Fundagdo MS de Ma-

' racaju, a entidade de pesquisa manti-

da pela Cooperativa Agropecudria e

Industrial (Cooagri), é uma unanimi-
dade quando se fala nesta cultura.

Tudo comegou em 1982, quando Pi-
tol (agrénomo formado pela Univer-
sidade Federal de Santa Maria/RS)
chegou na regido. Naquela época, a
cooperativa gaticha de Ijui, Cotrijui —
depois transformada em Cooagri no
MS — desenvolvia um programa de
pesquisa com aveia.

O objetivo era tornar vidvel a pro-
dugdo de grdaos de aveia- branca. Mas
logo se viu que a preta teria muito mais
espago e utilidade na terra do nelore.
A aposta deu certo e hoje é cada vez
maior o uso da aveia tanto para o
plantio direto, quanto para a alimen-
tagdo do rebanho bovino.

Os dois fatores contribuiram para

maior retorno econdmico,
gragas a crescente procura
e aumento da area de aveia,
em praticamente todos os
estados produtores de
grios. Na ultima safra, ele
vendeu 200 toneladas de
sementes para o Rio Gran-
de do Sul. i

tornar rentavel a producao
de sementes de aveia. Car-
los Pitol afirma que a re-
gido produz sementes de
excelente qualidade, com
vigor e poder germinativo.
O destino de boa parte da
produgdo sdo os estados do Parand,
Santa Catarina e Rio Grande do Sul,
onde freqiientemente a aveia ndo tem a
mesma qualidade por causa do excesso
de chuvas ou porque a lavoura é desse-
cada para o plantio da safra de verao.

A aveia também vem ganhando a
preferéncia dos agricultores porque tem
um custo de produgdo baixo — a maio-
ria planta o grdo colhido na safra an-
terior, ndo usa adubo e faz apenas uma
aplicagdo de inseticida — , resiste a
estiagem e tolera os solos com acidez e
baixa fertilidade.

Sdo atributos que tornam a aveia a
vedete da estagdo. Resultado da abne-
gagdo e persisténcia do pesquisador Pi-
tol, o unico, alias, que tem em seu cur-

riculo o langamento de um cultivar de
aveia-preta no Mato Grosso do Sul: o
FMS-1, lancado em 1992.

Apesar de estar ha tanto tempo pes-
quisando o cereal, a aveia ainda sur-
preende o agronomo. Uma das mais
recentes inovagdes é o uso da palha
como cama em avidrios, substituindo
a tradicional maravalha ou a casca de
arroz.

Depois de trés ou quatro criadas,
a cama é destinada como alimento
para o gado, ou como adubo na lavou-
ra. Seus efeitos no ganho de peso ou
aumento na produtividade, ainda sdo
uma incognita. Motivos mais do que
suficientes para que Pitol continue
com suas pesquisas.
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agroindistria canavieira nacio-

nal, desde a implantagéo do Pro-

dlcool, em 1975, deixou para tras
os baixos rendimentos para tornar-se uma
das mais competitivas do mundo. Com o
investimento em pesquisas e tecnologia,
tanto na area industrial como na érea agri-
cola, empresas e produtores baixaram os
custos e cresceram em produgdo. Um dos
fatores que mais contribuiu para isto foi
o manejo varietal apropriado. Programas
de melhoramento, criando variedades
cada vez mais adaptadas as condigdes
locais de cultivo, tém conseguido mino-
rar os efeitos de doengas e pragas com
materiais genéticos resistentes e elevado

" Competicdo entre

CANA-DE-ACUCAR

£ N

7

José Renato de Almeida Prado

Em Sdo Paulo, a
pesquisa s dd o aval
para aqueles materiais
que se revelam mais
produtivos e resistentes
desde o “ber¢o”

teor de sacarose, possibilitando alta pro-
dutividade final em agicar e alcool.
Hoje, em qualquer regido de produ-
¢do canavieira, a dindmica varietal € uma
pratica bastante comum para quem bus-

= e A e il

variedades

ca a tecnificagdo da atividade. As varie-
dades da cana-de-agiicar sdo substituidas
apos certo tempo de cultivo em um mes-
mo local, para que seja evitada a dege-
neragdo que elas apresentam pelo act-
mulo de moléstias, que traz como conse-
qiiéncia a queda na produtividade. Outra
razdo para que a pesquisa trabalhe na cri-
acdo de novas mudas vem da recomen-
dagdo técnica de que ndo se ultrapasse
15% da propriedade com uma unica va-
riedade. Assim, fica mais facil substitui-
la quando surgir algum problema espe-
cifico.

Convénios entre 6rgdos pesquisado-
res € indistrias sucroalcooleiras tém per-
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mitido um avango significativo na avali-
acdo e no cultivo de clones promissores.
O Instituto Agronémico de Campinas
(IAC), de Séo Paulo, que desde 1934 tra-
balha com melhoramento de cana, per-

cebendo que a expansdo da cultura exi-

gia novos investimentos na produgdo de
mudas e controle fitossanitario preventi-
vo, intensificou os estudos nesta area a
partir de 1980, com a designagﬁo d_c mais
especialistas e a descentralizagdo das
pesquisas com experimentos regionali-
zados. >

Mas foi ha trés anos, ja com bastante
experiéncia na produgao de cultivares,
que o instituto criou um programa de par-
ceria com a iniciativa privada, conside-
rado como um dos mais eficientes em
todo o Brasil — o Programa Cana IAC
(Procana). Por meio dele, usinas e desti-
larias conveniadas tém a oportunidade de
testar a campo, mesmo antes .do langa-
mento comercial, 0s clones mais promis-
sores desenvolvidos pelq orgdo, e que d-e-
monstrem ter caracteristicas de produgdo
superiores as variedades ja existentes.

Avaliagdes — Atualmente, 0 IAC
conta com 17 parceiros no Procana. Cada
agroindistria conveniada se comprome-
te a contribuir com recursos financeiros
— cerca de R$ 4 mil anuais —, € a con-
trapartida é que elas tém acesso aos no-
vos clones com uma antecedéncia de até
quatro anos da época de langamento deste
material no mercado. Isso pczm:tg a es-
tas empresas uma multiplicagao dirigida
e mais veloz dos cultivares que se sobres-
sairem — o que garante-lhes vantagens
sobre aqueles que nao dispdem desta tec-
nologia. H4 também uma colaboragao
tecnolbgica com outros trés parceiros
paulistas — Usina da Barra S/A; Coo-
percana, de Sertdozinho; e Assocana, de
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Campana: interagdo com
o ambiente

Assis —, com coleta
de dados, trabalhos
laboratoriais, entre
outros experimentos.
Este ano, todas estas
empresas receberam
um lote com 18 clo-
nes promissores, para
testes.

A partir dai, a
equipe do Procana
procura identificar as
potencialidades de
cada empresa na par-
ticipagdo das avalia-
¢oes. De posse dos
novos clones, cada
parceiro é feito um
pesquisador in loco, e todos os resulta-
dos dos ensaios sdo reunidos em plani-
lhas eletrdnicas, o que facilitard a indi-
cagdo de um manejo especifico para cada
material.

Como decifrar
as siglas

P ara saber qual é o drgdo que de-
senvolveu determinada variedade
€ 0 ano em que a semente foi produzi-
da, basta atentar para a sigla e os pri-
meiros numeros. A sigla IAC é privati-
va do Instituto Agronémico de Campi-
nas, assim como a sigla SP determina
que a instituigdo criadora é a Coper-
sucar. Jd RB corresponde ao extinto

Os clones sdo selecionados em seis
regides de Sao Paulo, onde o instituto tem
suas estacdes experimentais: Piracicaba,
Ribeirdo Preto, Jau, Mococa, Pindorama
e Assis. “Esta multiplicidade de bases fi-
sicas permite um estudo bem detalhado
da interagdo da variedade com o ambi-
ente regional”, explica o agrénomo Ma-
rio Pércio Campana, pesquisador-chefe
e melhorista da Estagdo Experimental de
Jatl. As pesquisas desenvolvidas pelas es-
tagdes em cada regido consubstanciardo
os ensaios estaduais. Estes estudos vdo .
revelar quais sdo as variedades mais in-
dicadas para cada regido.

“Este convénio estd proporcionando
um progresso muito grande para o setor
canavieiro, e pretendemos chegar a um
numero de 40 parceiros — que seria 0
limite da nossa atuagdo”, diz Campana.
Segundo ele, embora o programa do IAC
seja recente, as parcerias ja vinham sen-
do feitas por outras instituigdes, apresen-
tando resultados também satisfatorios.
“A Copersucar e o Centro de Ciéncias
Agriérias da Universidade Federal de Sdo
Carlos (UFSCar) abriram o caminho para
este tipo de colaboragdo, até com certa
dificuldade, por ser uma coisa totalmen-
te nova”, comenta,

Um tempero baiano — Criar uma
variedade ndo € uma coisa tdo simples
quanto parece. O principio de tudo é a
produgdo de sementes de cana-de-agucar,
que deve ser realizada em um ambiente
umido, luminoso e com temperaturas fa-
voraveis a germinagéo e ao florescimen-
to. O IAC firmou um convénio com a
Copersucar, que cede ao instituto sua es-
tagdo experimental em Camamu, na
Bahia, localizada em uma das melhores
regides do Pais para a produgdo de se-
mentes de cana. Em Camamu, sdo feitas
as hibridagdes, que comegam desde a es-
colha dos “progenitores”, cujo cruzamen-

IAA/Planalsucar, hoje CCA/UFSCar;
e a PO — Pedro Ometto — identifica
o clone desenvolvido pela Usina da
Barra. Os dois primeiros numeros que
aparecem imediatamente depois da
sigla correspondem ao ano do cruza-
mento do material.

Desta forma, identifica-se que a va-
riedade SP 70-1143 foi desenvolvida
pela Copersucar (SP), e o cruzamen-
to para obtengdo de sementes foi rea-
lizado em 1970. Os niimeros subse-
giientes sdo niimeros de série, que le-
vam as selegées realizadas.



to visa a obtengdo de sementes de um clo-
ne superior, para atender as exigéncias
da agroindustria.

Da Bahia, as sementes sdo trazidas
para Sdo Paulo e plantadas em Piracica-
ba, onde germinam formando touceiras
que sdo chamadas de “seedlings”. Estas
touceiras sdo, posteriormente, distribui-
das as outras estagdes do IAC, quando
se inicia a avaliagdo dos clones mais vi-
gorosos, que servirdo a experimentagio
regional. No primeiro ano apods o plan-
tio, faz-se apenas o corte das touceiras, a
espera de outro desenvolvimento. A fase
de selegdo propriamente dita comega
depois de dois anos, ja em soqueiras,
onde se observa a altura das plantas, o
didmetro do colmo, o niimero de perfi-
lhos, o teor de sacarose e o surgimento
de doengas.

“As melhores plantas que se destaca-
rem no campo sio selecionadas para ou-
tra fase, chamada clonal”, explica o agro-
nomo Marcelo de Almeida Silva, também
pesquisador melhorista da Estagdo Ex-
perimental de Jal. Nesta fase, o material
¢ multiplicado para novas selegdes, s6
que agora os resultados sdo analisados
comparativamente com os padroes das
melhores variedades ja plantadas comer-
cialmente, as quais se pretende suplan-
tar. Terminadas estas pesquisas — cerca
de cinco anos depois do “seedling” ter
sido levado a campo —, o programa en-
tra na fase de ensaio regional, feito em
parceria com as usinas colaboradoras da
regido de cada estagdo.

Neste periodo, os pesquisadores fa-
zem uma observagdo ainda mais criteri-
osa dos clones, verificando caracteristi-
cas tecnologicas de caldo, fibra e matu-
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Marcelo Silva: 15 anos de trabalho

ragdo. Ao final de cinco anos, ja € possi-
vel distinguir os melhores clones de cada
regido, que, entdo, sdo submetidos ao
ensaio estadual. “S6 depois disso € que
elas sdo recomendadas comercialmente”,
comenta Marcelo Silva. “Todo o proces-
so para se chegar a uma variedade, des-
de a produgdo das sementes até sua libe-
ragdo, leva cerca de 15 anos de trabalho
continuo”, completa Silva. “Uma nova
variedade s6 vai ser recomendada se for
superior as que sdo plantadas; se for pior
ou igual, ndo adianta”, destaca Mario
Campana.

As grandes promessas — De todos

os 18 clones IAC promissores a varieda-
des, ja distribuidos aos seus parceiros,
dois foram os que mais se destacaram em
todas as fases de verificagdo: o IAC 82-
3092, desenvolvido pela Estagdo Expe-
rimental de Jai; e o IAC 82-2045, pela
Estagdo Experimental de Ribeirdo Pre-
to.
O IAC 82-3092, que resulta do cru-
zamento das variedades CB 41-76 e IAC
68-12, tem como caracteristicas agrond-
micas: alta produtividade; médio teor de
agucar; resisténcia as principais doengas
da cana (carvao, ferrugem, escaldadura,
raquitismo e amarelinho); boa adaptagdo
aos solos de alta, média e baixa produti-
vidade; boa brotagdo de soqueira, ausén-
cia de florescimento; e deve ser plantada
para ser utilizada do meio para o fim da
safra. Dependendo do solo e dos tratos
culturais, este material chega a produzir
entre 220 a 230 toneladas por hectare.
Ja o IAC 82-2045, que tem como pro-
genitores as variedades IAC 65-113 e
IAC 52-150, deve fazer sucesso quando
for langado no mercado. E um varietal
altamente produtivo, ereto, longevo, com
bom teor de agucar, baixa isoporizagdo,
bom perfilhamento e fechamento entre
linhas, bem como satisfatoriamente re-
sistente a ferrugem e ao carvio.
Trabalho continuo — Cada regido
onde se situa uma estagdo do IAC pro-
duz anualmente seus melhores clones,
que vdo passar pelo (ja descrito) minuci-
oso processo seletivo. E no ltimo en-
saio que eles sdo distribuidos por todo o
Estado. “Um clone desenvolvido na re-
gido de Jal pode ou ndo ir bem na regido
de Assis; 1ss0 vai ser visto neste ensaio
estadual”, esclarece Campana. FJ
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compra nao faltam
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O que passou, fassou. Agora, é investir

pesado na compra

ual a melhor alternativa para a

compra do maquindrio agrico-

la em um mercado avido por no-
vos clientes e, paradoxalmente, seletivo
do ponto de vista da concessdo do crédi-
to? O melhor ¢é financiar o investimento
pela Finame Agricola, linha do Ba:nc_o
Nacional de Desenvolvimento Economi-
co e Social (BNDES) que oferece ate sete
anos de prazo para quitar o bem, ou es-
colher o leasing — operagdo de arrenda-
mento mercantil utilizada em escala cres-
cente no Pais? Outra modalid’adt_a a dis-
posigdo do produtor & o consorcio, cuja
principal vantagem esta no fato de per-
mitir programar a compra do trator ou
colheitadeira, com pagamentos em di-
nheiro ou em graos por meio da equiva-
léncia-produto. A partir destas opé;o%_s,
cabe ao agricultor decidir a forma de fi-
nanciamento mais adapta(ll-ﬁr :i) modelo

ivo de sua empresa .

prodAmll~“ir1:1me Agric%la ¢ a vedete do
mercado. Ela passou por um processo de
reformulagdo em 1995 que tornou mais
4gil a concessdo do crédito. Apos a con-

30 - MARGO 1996

roda da fortuna no campo

tratagdo pelo agente financeiro, o BN-
DES libera a operagdo em trés dias uteis.
Paralelamente, a linha teve ampliado o
prazo maximo de financiamento de cin-
co para sete anos; os juros reduzidos em
0,5%; e a Taxa Referencial (TR) foi subs-
tituida pela Taxa de Juros de Longo Pra-
zo (TILP), corrigida trimestralmente. A
TJILP é acompanhada de juros de 6% ao
ano nas regides Sul-Sudeste, onde finan-
cia 80% do valor do bem; e juros de 5%
no Norte-Nordeste e Centro-Oeste, zo-
nas em que a participagdo do banco che-
ga a 90%.

Os fabricantes em vias de serem cer-
tificados com a norma de qualidade ISO
9000 — ou que ja possuem essa garantia
— tém uma vantagem adicional: podem
oferecer aos seus clientes um acréscimo
de até dez pontos percentuais sobre o
valor do produto a ser adquirido via Fi-
name. No Sul, por exemplo, isso signifi-
ca que o produtor podera ter financiado
88% da maquina. “A Finame € a opgdo
mais procurada”, reconhece Pérsio Luiz
Pastre, diretor de relagdes externas da

e mdquinas para fazer girar a

New Holland Latinoamericana, empresa
que fabrica tratores e colheitadeiras em
Curitiba /PR. Pastre reconhece, entretan-
to, que a escolha depende mesmo dos
objetivos do agricultor.

“Aquele produtor que precisa da ma-
quina em cardter imediato deve socorrer-
se na Finame ou no leasing”, afirma. O
l?asing ou arrendamento mercantil expe-
rimentou a primeira fase de crescimento
no Pais no inicio da década de 80 e, a
partir dos anos 90, teve um novo impul-
s0. “Antes, era a empresa que procurava
o cliente. Hoje, a situagdo se inverteu”,
constata o vice-presidente da Associagdo
Brasileira das Empresas de Leasing
(Abel), Rafael Euclydes de Campos Car-
doso. Em 1995, a entidade, que congre-
ga 63 empresas, registrou um montante
de US$ 8,3 milhdes em novos negocios,
0 que representou um crescimento de
26,33% se comparado ao ano anterior. A
operagdo de leasing tem de ser feita, no
minimo, por 24 meses.

. “Uma das vantagens do leasing ¢ que
disponibiliza 0 bem de forma imediata”,

Fotos: A Granja



afirma Cardoso. O
produtor vai a re-
venda e escolhe a
maquina. Depois,
basta dirigir-se até
a empresa de lea-
sing — ligada a
banco ou indepen-
dente — e forma-
lizar o contrato.
De acordo com a
legislagdo, o con-
trato tem de consi-
derar trés situa-
¢oes: devolugdo
no final do arren-
damento, prorro-
gagdo do contrato
e compra do bem
pelo Valor Residual Garantido (VRG).
Na hipotese de uma maquina com valor
de R$ 50 mil no mercado, cuja operagio
foi acertada para 36 meses e VRG de 1%
(R$ 500,00), a prestagdo mensal ficaria
em R$ 2.109,00.

Outra vantagem do leasing estd na
possibilidade de deduzir as despesas do
“aluguel” no Imposto de Renda. O custo
do arrendamento varia de 25% a 35% ao
ano mais a variagdo cambial, apesar de
haver empresas trabalhando numa faixa
superior. Os recursos do leasing prové-
em de diversas fontes, como linhas de
crédito em doélar obtidas no mercado na-
cional através da Resolugdo 63 — que
regulamenta os empréstimos em moeda
norte-americana —; langamento de eu-
robdnus no mercado internacional, ob-
tendo, em contrapartida, recursos para
trabalhar internamente; ou ainda emissdo
de debéntures no mercado interno com
lastro na TR.

Outra fonte € a Finame Leasing, pela
qual a empresa capta recursos junto ao
BNDES e os repassa aos clientes. “O
custo do leasing varia de acordo com o
tamanho da operagdo”, acrescenta Artur
José Fonseca Pinto, vice-presidente de
operagdes da Companhia Itati Leasing de
Arrendamento Mercantil. Pinto considera
que o leasing no setor agricola é feito por
empresas estruturadas gerencial e conta-
bilmente. Ja o empresario vé& com receio
o0 consorcio, entre outras coisas, porque
h4 imprevisibilidade no tempo de rece-
bimento do bem,

“O consodrcio € um sistema inteligen-
te de renovagdo de frota, que tem como
proposta a programagdo por parte do
agricultor , rebate José Benedito Bitten-
court, supervisor de vendas do Consor-
cio Nacional Massey Ferguson Ltda. para
Sdo Paulo, Paran4, Santa Catarina e Rio
Grande do Sul. Em 1995, o consércio
Massey vendeu 2.876 cotas (cada cota

N
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Pastre, da New Holland: Finame dispara na preferéncia

£o1s

equivale a um trator), num acréscimo de
33,8% em relagdo a 1994, quando foram
comercializadas 2.149 cotas. Em 1996,
a expectativa é colocar quatro mil cotas
no mercado. Os encargos financeiros sdo
de 9%, correspondentes a taxa de admi-
nistragdo, e os pagamentos feitos semes-
tralmente. Bittencourt cita o consorcio
em equivaléncia-produto como uma op-
¢do interessante para o produtor.

Nesta modalidade, o modelo MF 275
— carro-chefe de vendas da marca —
corresponde a 557 sacas de milho a se-
rem pagas em dez semestres. Na hipdte-
se do produto ter uma valorizagdo acima
do trator, o agricultor fica com crédito
em carteira na hora de pagar a prestagao
e isso pode propiciar o encerramento do
grupo antes de 60 meses. A Valmet do

Brasil, com sede em Mogi das Cruzes/
SP, também d4 a opgdo da equivaléncia-
produto nos grupos de consorcio. O tra-
tor 785, tragdo 4x2, custa 2,5 mil sacas
de soja, com pagamentos semestrais. A
empresa oferece ainda grupos com de-
sembolso em leite € milho. Atualmente,
a Valmet tem 20 grupos em andamento,
entre convencional e equivaléncia. Ou-
tra forma de consorcio, com a variagdo
de prego vinculada ao délar, ¢ mantida
pela New Holland. A preferéncia por este
tipo de consércio se justifica em certas
atividades, como a produgdo de soja, em
que a receita entra na forma de moeda
norte-americana.

Embora o mercado oferega todas es-
tas alternativas para a compra do maqui-
nério agricola, a renovagdo da frota esta
em marcha lenta como conseqiiéncia da
crise na renda agricola verificada mais
intensamente em 1995. Dados da Asso-
ciagdo Nacional dos Fabricantes de Vei-
culos Automotores (Anfavea) indicam
que, de janeiro a dezembro de 1995, fo-
ram vendidos no mercado interno 17.584
tratores de rodas, num decréscimo de
54,32% em relagdo a 1994. No segmen-
to de colheitadeiras, a queda foi maior
ainda: comercializaram-se 1.423 unida-
des no acumulado do ano, o que repre-
sentou redugio de 64,86% no confronto
com 1994, Mesmo com um efeito nega-
tivo sobre todo o setor de maquinas, as
vendas em baixa tém, pelo menos, uma
compensagdo: aumentam o poder de
barganha do produtor na hora de nego-
ciar. Fd

Grupo Maggi prefere linhas em délar

0 grupo Maggi, produtor de graos
e gado em Mato Grosso, vé as li-
nhas de financiamento em délar como
as mais interessantes, no momento,
para a compra de maquindrio agrico-
la. Grandes produtores de soja — mer-
cadoria cotada em ddlar —, os Maggi
confirmam uma pratica comum a agri-
cultores desta oleaginosa e de outras
commodities agricolas, como a laran-
ja: para eles, antes do real, a moeda
do mercado é a norte-americana. Por-
tanto, se as receitas entram na forma
de “cédulas verdes " nada mais coeren-
te do que fazer as despesas da mesma
maneira. “Se o produtor ndo conse-

e um crédito em délar mais juros na
faixa de 10% ao ano, ele prefere com-
prar uma mdquina usada”, afirma Ita-
mar Locks, diretor-geral operacional
das fazendas do grupo.

A colheita da safra de soja que se
inicia neste més nas propriedades dos
Maggi deverd render uma produgao de
1,5 milhéio de sacas de 60 quilos cada.
A frota de colheitadeiras do grupo é
composta por 58 mdquinas, sendo que
15 delas precisariam ser substituidas.
Apesar da necessidade de renovagdo,
optou-se por uma revisdo, e as colhei-
tadeiras continuardo no trabalho de
campo, informa Locks, que ndo guar-
da boas lembrangas da Finame Agri-
cola — a linha do BNDES que finan-
cia a aquisi¢do de mdquinas e imple-
mentos novos. “Quando a Finame es-
tava atrelada a TR (Taxa Referencial),
o produtor terminava por pagar uma e
meia a duas vezes o valor da mdquina.
Agora, com a TJLP (Taxa de Juros de
Longo Prazo), é a mesma coisa com
cara diferente”, critica Locks.
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Aqui, forrageiras boas de feno

O que dizem os
técnicos e 0s
produtores sobre as
melhores plantas para
fenagdo

ico em fibras e de boa digestdo
R para os animais, o feno se tor-
nou alimento obrigatoério para a
nutrigdo de eqiiinos, bovinos e também
de ovinos no inverno. Volumoso de ex-
trema importancia na criagio intensiva,
¢é uma 6tima fonte de proteinas, energia,
vitaminas e sais minerais, desde que seja
um produto de boa procedéncia e quali-
dade. :
Até pouco tempo, era bastante restri-
to o numero de pessoas que fazia feno
no Brasil. Com a evolugao da pesquisa e
a profissionalizagdo nos haras e confina-
mentos, a fenagdo deixou de ser para pou-
cos e ganha novos adeptos a gac_ia ano.
Em propriedades que s€ especializaram,
a fenagdo chega a render mais que uma
lavoura “tradicional”. Enquanto grande
parte das culturas permite uma unica co-
Iheita anual, os capins para feno rendem
varios cortes, se tornando uma grande al-
ternativa de renda para os plantadores.
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José Renato de Almeida Prado

A fenacdo é um processo de conser-
vacdo de forragens por meio da desidra-
tagdo parcial do material original. Os ca-
pins e leguminosas mais indicados sdo
os que ddo cortes freqiientes e se desi-
dratam com rapidez. As forrageiras mais
utilizadas como feno para cavalos no
Brasil sdo a alfafa, coast-cross, transva-
la, estrelas, rhodes, azevém, tifton 85 e,
mais recentemente, a florakirk.

“Um bom feno se evidencia pela au-

séncia de material estranho a forragem
original, cor esverdeada, maciez ao tato,
aroma caracteristico e, naturalmente, ele-
vado valor nutritivo”, diz Claudio Maluf
Haddad, professor do Departamento de
Zootecnia da Escola Superior de Agri-
cultura Luiz de Queiroz, de Piracicaba/
SP. Ele ressalta, entretanto, que no pro-
cesso de fenagdo sempre ocorrem perdas,
“de modo que um feno nunca é melhor
que a“forragem original no momento do
corte .

Para Haddad, um feno de boa quali-
dade, ndo importando de que graminea
seja, deve apresentar um minimo de 7%
dq proteina bruta, cerca de 55% NDT (nu-
trientes digestiveis totais), 14% de umi-
dade e valores médios de 0,25% para cél-
cio e 0,20% para fosforo. “No caso da
alfafa, que é leguminosa, os valores de
proteina sobem para algo entre 18% e
20%, 0,4% para célcio e 0,3% para fos-
foro. NDT e umidade sido semelhantes

Fotos: Décio Francisco Godoy



Nio se iluda: substituir a braquidria por outro

capim é tarefa que requer paciéncia

Fenagio de florakirk: novidade que se consagra nos campos brasileiros

entre os bons fenos de gramineas e alfa-
fa”, comenta.

Da braquidria ao coast-cross — A
Fazenda Itapema, com 290,40 hectares
no municipio paulista de Pederneiras,
tem no feno sua principal atividade. Seu
proprietario, Roberto Rodrigues de Al-
meida, comprou-a formada por braquia-
ria e com a estrutura de uma coudelaria.
Sua idéia inicial era reativar o haras,
aproveitando as divisdes em piquetes.
Para isso, precisava vencer um grande
desafio: substituir toda a Brachiaria de-
cumbens por um volumoso rico em pro-
teinas e extremamente palativel, o coast-
cross. Em seis anos, formou 65 hectares
de coast-cross, que produzem hoje 20 mil
fardos de feno por més.

Almeida desistiu temporariamente de
reativar o haras e viu que a produgio de
feno seria muito mais vantajosa. Langou
no mercado o Itafeno. A propriedade tem
também um confinamento com 400 ca-
begas de canchim, que devem ser aumen-
tadas para 800 no inverno deste ano.

Todo o processo de substituigdo da
braquidria pela coast-cross foi realizado
sob a orientagdo do agrénomo Rodolfo
Wartto Cyrineu, da Citroplan — Asses-
soria, Consultoria e Projetos, de Itapeti-
ninga/SP. Segundo ele, o trabalho foi bas-
tante dificil, porque a braquidria é uma
planta muito agressiva, que domina fa-
cilmente outras gramineas. “A solugdo
foi darmos condi¢des melhores e mais
adequadas ao coast-cross, tentando atra-
pa]haf 0 mdximo o outro capim”, conta
o agrénomo.

_ O primeiro aspecto levado em conta
foi o de que, em solos pouco férteis, a

braquidria vence a competi¢do. Com re-
sultados de anilises, o solo foi corrigi-
do, dando condigdes iguais as suas gra-
mineas — o que ainda era pouco. O pré-
ximo passo foi a adogdo de gradagens su-
cessivas, para diminuir o banco de se-
mentes da braquidria. S6 entdo foi plan-
tada a coast-cross, por meio de mudas.

“Logo depois do plantio, aplicamos
um herbicida seletivo para sementes, que
nio mata plantas originadas de mudas”,
relata Cyrineu. “Esse herbicida tem um
efeito residual de 2 a 3 meses, tempo em
que o coast-cross ja fechou o terreno, im-
pedindo o desenvolvimento de novas se-
mentes”. A partir dai, mesmo com 0s pi-
quetes de coast-cross ja formados, € pre-
ciso que se promova o controle manual
da braquidria, pelo menos duas vezes por
ano. E jamais permitir que caia a fertili-
dade da terra.

O custo, por hectare, da formagao do
coast-cross em area de braquidria na Ita-
pema, em 1990, foi de US$ 573,17 —
sem incluir o valor de aquisi¢do do ma-
quindrio necessario. Para Rodolfo Cyri-
neu, o investimento foi compensador.
Fazendo célculos na ponta do lapis, ele
mostra que a atividade da um bom ren-
dimento. Segundo ele, o custo de produ-
¢do de um fardo de feno ¢ de R$ 0,55, e
o produto é vendido em valores médios
de R$ 2,00 — o que resulta em uma re-
ceita liquida de R$ 1,50 por fardo.

Fenag¢iio — As mudas de coast-cross
devem ser plantadas com uma altura em
torno de 50cm, em sulcos que distam
meio metro um do outro. Um tergo da
muda deve ficar sob a terra, deixando o
restante a descoberto, para que ela se

desenvolva com mais rapidez. Segundo
Rodolfo Cyrineu, ela atinge o ponto ide-
al de corte entre 45 e 50 dias no verdo, e
aos 60 dias no inverno. “Se-o capim esti-
ver muito novo, tera bom valor nutriti-
vo, alto teor de proteina, mas ndo vai ter
produtividade”, explica. Em contrapar-
tida, se demorar para corta-lo, a produti-
vidade aumenta, mas cai o valor nutriti-
vo. “O coast-cross agiienta quatro cortes
por-ano’, acrescenta.

Toda a operagdo de corte na Fazenda
Itapema é mecanizada. Um conjunto de
fenagdo importado, com ceifadeira, en-
leiradora e enfardadeira custa hoje algo
em torno de US$ 44 mil, segundo infor-
ma Cyrineu. A ceifadeira passa pelo cam-
po, dando o primeiro condicionamento
ao capim para ser sacado.

O feno repousa durante um dia e meio
para secar e é condicionado em leiras,
para facilitar o enfardamento. Nesse pro-
cesso, os garfos jogam o coast-cross para
dentro da maquina, de onde saem os far-
dos j& amarrados e prontos para distri-
buigdo.

O fator limitante para o feno como ati-
vidade é o tempo. No inverno, comumen-
te, ndo ha problema. Mas no veréo, €po-
ca das 4guas, uma chuva forte pode pdr
todo o trabalho a perder. Segundo Ro-
dolfo Cyrineu, se depois de o feno corta-
do der apenas uma garoa, ele seca nova-
mente e ndo se perde o capim. Entretan-
to, se for um aguaceiro abundante e per-
sistente, o valor nutritivo do produto cai
drasticamente. “Pode até ser enfenado,
mas servird apenas para granja de suinos
como cama’, comenta.

Uma anéalise bromatologica, feita pelo
laboratério da Faculdade de Medicina
Veterinaria e Zootecnia da Unesp, em
Botucatw/SP, mostra que o feno de co-
ast-cross da Itapema tem 89,75% de ma-
téria seca, 12,71% de proteina bruta,
4,39% de extrato etéreo, 3,82% de mi-
nerais e 29,93% de fibra bruta. “Um feno
de primeirissima qualidade, quase tao
bom quanto o tifton e com a vantagem
de secar mais rapido”, avalia Cyrineu.

O tifton, apesar do alto valor
protéico, dd mais trabalho
para enfenar

A propriedade estd comegando a in-
vestir também no tifton 85. J4 montou
um canteiro de mudas e neste ano pre-
tende implantar a graminea em uma area
de 9,68 hectares, hoje ocupada por ca-
pim-estrela. “Vamos trabalhar com o tif-
ton mais por exigéncia de mercado, por-
que estamos indo muito bem com o co-
ast-cross”, declara Rodolfo Cyrineu.
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“O tifton é realmente um pouco mais
produtivo, tem mais valor protéico, mas é
mais trabalhoso para enfenar. Tem hastes
e folhas mais grossas e leva até trés dias
para secar, enquanto 0 Coast-Cross seca em
um dia e meio. Com isso, se da uma chan-
ce maior a chuva”, considera.

Na Fazenda Progresso, regido de Ara-
¢atuba/SP, que tem a maior area plantada
com gramineas tifton da América Latina,
a produtividade da tifton 85, dependendo
de uma boa adubagdo, clima e manejo, é
de 16 a 20 mil quilos de feno por hectare/
ano, em produgdo obtida em seis cortes.
O prego de venda de um feno de qualida-
de esta por volta de R$ 0,23 o quilo, na
época de pouca oferta. O teor de proteina
pode chegar a 14% na matéria seca. Ja a
ponta tenra do mesmo capim (rebrota
nova) ja chegou a obter 31,5% de protei-
na bruta na matéria seca.

“Realmente o tifton é um bom capim,
mas conseguimos com a coast-cross uma
porcentagem de proteina bruta semelhan-
te, quase 13%. Vamos enfend-lo para aten-
der o mercado”, garante Rodolfo Cyrineu.
Os investimentos, segundo ele, serdo mais
abrangentes.

A Fazenda Itapema armazena sua pro-
dugdo de feno em um barracdo com capa-
cidade para 4 mil fardos, mas esta con-
cluindo outro local que podera armazenar
até 40 mil fardos. “Isso nos possibilitard
ter feno durante todo o ano para os clien-
tes”, diz ele. “Sendo fenado em boas con-
digdes de umidade, o feno pode ser esto-
cado por até seis meses, sem perder ne-
nhuma de suas qualidades”, conclui.

Volumoso a vontade — O Haras
Morro Vermelho, no municipio de Jaw/SP,

que faz parte de uma holding presidida por
Dirce Camargo, viiiva do empresario Se-
bastido Camargo, tem uma érea de pasta-
gem de 45 hectares para os animais puro-
sangue drabes. A maior parte da 4rea, 25
hectares, € formada por coast-cross € o res-
tante por capim-estrela (17 hectares) e um
pouco do tifton 85 (trés hectares). Ha 25
anos, com o excedente das pastagens, na
época das dguas, o haras produz feno para
os cavalos.

Wagner Perotto, gerente da Fazenda
Morro Vermelho, diz que de outubro a
abril a produgdo atinge 10 mil fardos, uti-
lizando como matéria original os trés ca-
pins. Por experiéncia, ele considera me-
lhor o feno de coast-cross pelos mesmos
motivos de Rodolfo Cyrineu: a secagem.

No haras, segundo Perotto, além de
estocar a produgdo para o inverno, parte
do feno é fornecido também para os gara-
nhdes estabulados até mesmo na época das
aguas. “Feno é capim desidratado. Se o
animal estivesse no pasto, comeria capim
0 ano todo. Por isso, damos esse volumo-
so a vontade”, diz ele.

Hé quem defenda o tifton e quem de-
fenda o coast-cross, mas é certo que exis-
ta uma quase unanimidade em torno do
feno de alfafa, a leguminosa mais utiliza-
da para a produgdo de feno.

A Cooperativa Agropecudria e dos
Plantadores de Cana da Regido de Jati ini-
ciou recentemente um programa de co-
mercializa¢do de feno de alfafa entre seus
cooperados.

O produto é comprado em Santo An-
tonio da Platina/PR e vendido a R$ 0,60 o
quilo. Segundo o médico veterinario Car-
los Alberto Biscaro, que presta assistén-

Rodolfo Cyrineu, de Itapetininga/SP: o produto pode ser estocado por até seis meses

34 - MARGO 1996

cia A cooperativa, o feno servird ndo sé6 a
criadores de cavalos, como também a bo-
vinos leiteiros. “E um equivoco pensar que
alfafa € exclusividade dos eqiiinos”, diz
ele. “Na maior bacia leiteira do mundo,
que ¢ Israel, o feno de alfafa chega a au-
mentar a produgdo leiteira entre 20% e
25% dentro do balde”, assegura Biscaro.

Um cavalo consome
até 3% de seu peso vivo em
matéria seca

_Transito intestinal — O feno é con-
siderado alimento essencial para os eqili-
nos durante o periodo seco, que vai de
malo a outubro, para suprir as deficiénci-
as dos capins. “E o volumoso da seca
declara o médico veterinario Antonio
Abdo Janior. “O teor de fibras e sua boa
digestibilidade promovem um 6timo trén-
sito intestinal do bolo alimentar e também
um melhor aproveitamento dos nutrien-
tes, sem, contudo, sobrecarregar 0s com-
partimentos do trato digestivo dos equi-
nos’, diz o veterinério. “Desta forma, evi-
tam as terriveis colicas por sobrecarga ,
acrescenta.

Os eqiiinos podem ingerir até 3% de
Seu peso vivo total em matéria seca. Des-
ta forma, segundo exemplifica Claudio
Haddad, um cavalo pesando 500kg con-
sumiria teoricamente até 15kg de maté-
ria seca/dia, equivalente a 17,5kg de
feno/dia. “Na pratica, para cavalos esta-
bulados, costuma-se oferecer até 1,5% do
peso vivo em matéria seca”, prossegue.
“E para as categorias mais exigentes, tais
como eguas em lactagio e potros, as
quantidades oferecidas podem ser meno-
res, devido & complementagio da dieta
com ragéo, que € o concentrado.”

A ragdo deve ser fornecida pelo me-
nos uma hora antes do feno oy qualquer
outro volumoso. Os nutrientes do concen-
trado levam um tempo maior para que se-
Jam aproveitados na digestio do animal.
Se oferecido conjuntamente ou com um
Intervalo pequeno, o volumoso, por au-
mentar a velocidade com que o bolo ali-
mentar passa pelo intestino, acabaria tra-
zendo consigo os Componentes mais no-
bres da ragio.

Uma recomendacio importante, se-
gundo o veterinario Abdo Jinior, é estar
bastante atento para a relagdo volumoso/
concentrado na alimentagdo diaria do
eqiiino. Ele afirma que a quantidade de
ragdes ndo deve ultrapassar a metade da
€xigencia nutricional do animal. A outra
metade deve vir dos fenos e capins. “Se
essa relagdo for desproporcional, os eqiii-
nos terdo alteragdes nas fezes e na diges-
tdo, com grande risco de colicas”, asse-

gura. F3



OVINOS

0 manejo do acasalamento

A escolha das melhores

uito ovi-
M nocultor

se per-
gunta quais as €po-
cas ideais de encar-
neiramento e de pa-
rigdo. Responder
objetivamente a

épocas para
encarneiramento/
parigdo passa pelo
conhecimento de alguns
fatores essenciais

ou cabanha. Va-
mos, entdo, a uma
breve analise des-
tes itens.
Variacio fisio-
légica — Antdnio
Mies Filho e outros
avaliaram, em

esta questdo ndo ¢
tarefa facil, uma vez
que a elei¢do de um
certo periodo para

Cleomar Rodrigues
Centro de Pesquisa de Forrageiras da Fepagro
Sdo Gabriel/RS

Bagé/RS, as varia-

morfologia esper-
matica de machos

realizar estes mane-

jos esta condicionada a uma série de as-
pectos, tanto naturais quanto relativo as
condi¢des de produgdo do criatério.

No Rio Grande do Sul, onde se con-
centra o maior rebanho do Pais, o come-
¢o da estagdo reprodutiva das ovelhas
merino australiano se da no principio de
novembro; ideal, na metade de novem-
bro; corriedale, inicio de janeiro; e rom-
ney marsh, no inicio de margo. O térmi-
no da estagdo reprodutiva destas quatro
ragas acontece no principio de junho.

Na verdade, a escolha da melhor épo-
ca para acasalamento ou parigdo deve le-
var em consideragdo os seguintes fato-
res: variagdo fisiologica dos orgdos ge-
nitais dos carneiros e ovelhas; disponi-
bilidade de pastagens; clima, na cober-
tura e na parigao; comercializagdo, tos-
quia e mifases. O produtor deve ficar
atento para o seu objetivo: rebanho geral

da raga corriedale,
criados em pastagens nativas. Eles con-
cluiram que o periodo de margo, abril e
maio foi o mais favoravel a qualidade do
sémen; € o de junho, julho e agosto o me-
nos propicio. Neste levantamento, os ani-
mais jovens mostraram maior incidéncia
de anormalidades espermaticas, sugerin-
do maior suscetibilidade as influéncias
do ambiente na comparagao com os adul-
tos.

Na mesma regido, V.B. Wald verifi-
cou em ovelhas corriedale a incidéncia
de cio e o indice mensal de ovulagdo no
periodo de dezembro a maio. Observou
que em dezembro e janeiro ndo houve
manifestagdo de cio. A partir dai, em fe-
vereiro, foi apontado indice de 16%; em
margo, 87,5%; e em abril, 86%. Ja o in-
dice de ovulagdo em fevereiro ficou em
1,0%; em margo, 1,18%; e em abril,
1,06%.

¢Oes estacionais da -

Dados compilados pela Embrapa de
Bagé indicam que as épocas de encarnei-
ramento em abril e maio coincidem com
as melhores incidéncias de cio das ove-
lhas corriedale e romney marsh.

O pesquisador Adayr Coimbra Filho
elaborou, em fungdo da luminosidade di-
aria, a curva tedrica de fertilidade de ove-
lhas merino, ideal e corriedale (ver Fi-
gura). Por ela, observa-se que em mar-
¢o, abril e maio— quando ¢ intensa a di-
minui¢do da luminosidade— a fertilida-
de atinge nivel 6timo. O decréscimo das
horas de luz, além de estimular a ativi-
dade ovariana das ovelhas, aumenta, tam-
bém, a atividade testicular dos carneiros.

Disponibilidade de pastagens — No
Rio Grande do Sul, a pastagem natural é
composta por espécies de gramineas que
crescem nas estagdes quentes e paralisam
seu crescimento nos meses frios do ano.
Na analise sobre algumas gramineas na-
tivas, a pesquisa concluiu que os cortes
de outono e inverno sdo inferiores aos
de primavera/verdo, tanto em produgio
por hectare de proteina bruta como de
matéria orginica digestivel.

Clima na cobertura — O Rio Gran-
de do Sul esta localizado entre a latitude
27 e 37° justamente onde se concentra,
no mundo, o maior rebanho ovino. Nes-
ta faixa do planeta, com fotoperiodo (in-
cidéncia de luz) diminuido, aumenta a in-
cidéncia de cio. J. F. Nunes ¢ P. R. Fi-
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CURVA TEORICA DA FERTILIDADE ANUAL DAS OVELHAS

PERIODO DE MAXIMA
FERTILIDADE

NIVEL DE
FERTILIDADE

FERTILIDADE

LUMINOSIDADE
L2

— EPOCA DO ANO

Fonte: Coimbra Filho

gueird observaram, em Santa Maria/RS,
que uma menor quantidade de horas-luz
didria foi a responsavel por 100% de es-
tro no quinto ciclo, em ovelhas ideal e
corriedale. Os mesmos autores também
concluiram que as temperaturas baixas
aumentam o percentual de estro, e as tem-
peraturas altas de fevereiro bloqueiam a
manifestagdo sexual das ovelhas ideal.
Por outro lado, as temperaturas acima de
34°C prejudicam a fertilidade dos carnei-
ros— causando a infertilidade de verdo—
e reduzem o aparecimento de cio e a in-
cidéncia de embrides vidveis nas féme-
as. Na gestagdo, as ovelhas submetidas a
32°C produziram, segundo os trabalhos
de pesquisa, cordeiros mais leves do que
as.abrigadas do calor. A precipitagdo plu-
viométrica ndo interferiu no comporta-
mento das ovelhas destas duas ragas es-
tudadas.

| ! } f . + ; il s
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Clima na pari¢do — A mortalidade
de cordeiros no territério gaticho é cau-
sada, fundamentalmente, pelo complexo
inani¢do-exposigdo, distocia (parto difi-
cil) e predagdo. S6 para ter uma idéia dos
rigores do inverno no Sul, citamos as pes-
quisas de N.R. Oliveira, que realizou em
Uruguaiana/RS 200 necropsias de cordei-
ros ideal, nascidos de 1° de agosto a 18
de setembro. Neste trabalho, 78,5% dos
cordeiros teve como causa-mortis o com-
plexo exposigdo-inanigdo; ou seja, fra-
queza por fome somada as intempéries.
Bem menos relevante, com apenas
10,5%, aparecem as mortes por distocia.
Tal como ocorre em outros paises, a ina-
ni¢do-exposigdo € a causa mais impor-
tante de mortalidade perinatal de cordei-
ros. E conseqiiéncia da falta de adapta-
¢ao do recém-nascido as novas condigdes
de vida ou a falta de aporte de leite da

lle se destaca entre os ovinos-carne

Cabanha Cerro Coroado, de Tu-
panciretd/RS, mantém 850 féme-
as puras de pedigree das ragas ile de
france, suffolk e texel. E utiliza como
métodos de acasalamento a monta na-
tural dirigida, a inseminagdo artificial
convencional e a inseminagéo por la-
pararoscopia (com sémen congelado).’
O encarneiramento do ile de france é
realizado em dois periodos: novembro-
janeiro e fevereiro-abril. O acasala-
mento do suffolk e do texel se estende
entre fevereiro-abril e também é rea_lz_-
zado em novembro somente com u’tzlz-
zagdo de bulhas (cio induzido). Tedfilo
Garcia, responsdvel pela cabanha, lem-
bra que o ile de france é a raga carni-
ceira que apresenta maior estagao re-
produtiva (oito meses). “As ovelhas
entram em cio ou respondem ao uso de
- bulhas visando a posterior inseninagao
ou monta natural”, diz Tedfilo.
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Enguanto isso, o suffolk, hampshi-
re down e texel sdo mais estacionais,
pois o cio das ovelhas manifesta-se
entre fevereiro e abril, principalmen-
te. Isto ndo descarta, no entanto, a pos-
sibilidade de cio dessas ragas em ou-
tros periodos. “E fundamental que,
para ndo sermos surpreendidos, seja
observada a época em que irdo nascer
os cordeiros, além do aspecto nutrici-
onal (quantidade e qualidade do ali-
mento)”, alerta o criador. Lembra que
por tratar-se de ragas carniceiras os
cordeiros tém uma exigéncia alimen-
tar maior e, paralelamente, ddo uma
resposta mais rdpida no que se refere
ao ganho de peso. Outra medida im-
portante é proceder a duas coletas se-
manais pelo menos 30 dias antes do
inicio do periodo reprodutivo com a
finalidade de ativar a produgdo de es-
perma.

mae. No RS, as temperaturas anuais mais
baixas ocorrem de junho a agosto, en-
quanto as chuvas e os ventos ndo sdo bem
distribuidos. Mas, pode-se salientar a ten-
déncia de chover mais em janeiro e fe-
vereiro e de junho a setembro; e de ven-
tar mais de agosto a novembro.

Comercializagio—Nas parigdes de
outono e inverno, os cordeiros de quatro
a seis meses ja estardo bem-desenvolvi-
dos na época de maior venda. J4 na pari-
¢do de primavera, os cordeiros sdo mais
tardios, mas podem ser vendidos como
borregos de nove meses na época de en-
tressafra, no ano seguinte.

Tosquia—Normalmente, a tosquia é
realizada na primavera. Com a parigdo
de outono, a tosa das ovelhas ser4 feita
sem os cordeiros ao pé. Parindo na pri-
mavera, por outro lado, a ovelha se sub-
metera a este manejo com cria ao pé.

Mifases—A parigdo de primavera
ocorre junto com a maior incidéncia de
proliferagio de moscas, que causam pro-
blemas de bicheiras no parto, assinala-
¢ao, castragdo e descole.

Consideragdes finais—A época de
acasalamento no outono, em geral, tem
apresentado os melhores indices de na-
talidade, pois ocorrem mais partos du-
plos. E embora a mortalidade ainda seja
alta, principalmente dos gémeos, a pro-
dutividade total tem sido melhor. Na
epoca de parigio— fim de inverno, ini-
cio de primavera— a pastagem natural
ainda € escassa, mas favorece a lacta-
¢do.

Com a cobertura de primavera, as
ovelhas estardio no inicio da temporada
Sexual, mas a fertilidade néo ser4 alta. A
Parigao serd no outono e a lactagio du-
rante o inverno.

Na cobertura de verio, os animais es-
tardo submetidos ao forte calor, que pre-
Judica a fertilidade. A parigdo, ocorren-

0 10 1inverno, coincide com o frio e a
chuva, favorecendo a mortalidade peri-
hatal dos cordeiros. A qualidade da 13 das
ovelhas paridas no inverno também tem
§¢ mostrado inferior.

Pelo que foi exposto até aqui, é im-
Portante salientar que a simples mudan-
¢a da época de parigéio nio tem solucio-
nado o problema da baixa eficiéncia re-
produtiva, causada pela mortalidade pe-
rlnatz.ﬂ dos cordeiros, Numa mesma épo-
Ca, ainda existem as variages entre 0s
anos e entre os locais, mas deve ser pro-
curada a obtengdo de, no minimo, 80%
de natalidade e redugdo da mortalidade.

para amenizar este quadro, sugerimos
estudos de sistemas de produgdo ovina,
envolvendo épocas de parigio, pastagens

cultivadas na gestagio/lactagdo e/ou abri-
gos vegetais. EJ



CRUZAMENTOS

Goias
aposta no
simental

Sebastido Ferreira (foto)
comanda um
trabalho que promete
granae futuro
para a pecudria de corte

.

da regido

Texto e fotos: Wandel Seixas

oids, que desde as Entradas e

Bandeiras se mantém fiel a tra-

digdo da pecuaria extensiva,
com o gado solto nas imensas pastagens
naturais, hoje cede espago para a cria-
¢do intensiva, com o rebanho de origem
européia dividindo as atengdes com a
tradicional zebuada. A alta competitivi-
dade, quando as nagdes se aproximam
cada vez mais pelos lagos do comércio
e das crescentes exigéncias também do
consumidor final, esta provocando mu-
dangas rdpidas no criatério brasileiro.
Goias e o Centro-Oeste como um todo
também estdo incluidos neste processo,
e seus criadores partem em busca de
novos conhecimentos cientificos para
ndo ficarem para tras, sob pena de su-
cumbirem em seus negoécios.

Se os fazendeiros melhoram gradu-
almente seus plantéis de zebuinos, como
o nelore € o gir, outras ragas sdo intro-
duzidas e adaptadas as condigdes clima-
ticas e ectoparasitdrias da regido. E o
caso da raga simental, que est4 se fazen-
do notar no Brasil Central, integrando,
dessa forma, suas caracteristicas nos
rebanhos tradicionais e impulsionando
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o cruzamento industrial. Sebastido Fer-
reira, da Agro-Ferreira, localizada no
municipio de Bela Vista (a 29km de
Goiania), foi um dos pioneirps na intro-
dugio do simental na sua regido. Ele fala
com acentuado conhecimento de causa
sobre o cruzamento industrial entre esta
raga e o nelore no estado.

“Para se ter uma idéia do que isso sig-
nifica economicamente, vale lembrar que
os animais de quaisquer ragas sdo fre-
qiientemente abatidos com média de 16
arrobas, com idade compreendida entre
trés e quatro anos. Ja os produtos cruza-
dos simental X nelore atingem o mesmo
peso com 12 a 30 meses, dependendo do
sistema de criagdo — convencional, se-
miconfinamento ou confinamento”, res-
salta Sebastido Ferreira, enumerando as
vantagens do cruzamento industrial.

As vantagens consistem, pelos seus
apontamentos, na maior habilidade ma-
terna de fémeas meio-sangue, com mais
leite para o bezerro: menor intervalo en-
tre os partos, aumentando o indice de
fertilidade; precocidade sexual das fé-
meas meio-sangue, que podem ser co-
bertas mais cedo e sem apresentar pro-
blemas de parto, como cobertura dos 15
a 20 meses de idade; melhor resisténcia
as oscilagdes de temperatura; tempera-
mento docil, facilitando o manejo; me-
Thor constituigdo 6ssea e muscular; me-
Thor gado em regime de pasto, dado &
sua alta taxa de conversdo alimentar; e
melhor rendimento de carcaga, em tor-
no de 55%, com maior producdo de cor-
tes nobres e carne enxuta, com menor
indice de colesterol e gordura entreme-
ada.
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No aspecto econémico, o governo de
Goias concede redugdo do ICMS ao aba-
te mais cedo. Com essas “virtudes”, Se-
bastido Ferreira ressalta a importancia
do cruzamento industrial com o envol-
vimento do simental, que “mostra sua
contribui¢do genética e racial em mais
este passo da nossa pecudria. E dentre
todas as ragas européias é a primeira na
venda de sémen e tourinhos no Brasil”.
Ferreira assinala ainda que outro cruza-
mento em que o simental vem sendo
usado, e com “6timo desempenho”, é
com animais da raga girolando, destina-
dos a produgdo de leite.

E que as fémeas meio-sangue simen-
tal X girolando possuem uma genética
enriquecida por duas ragas leiteiras, sen-
do entdo esperado um rendimento su-
perior ao de suas mées, tanto pelo fator
lactagdo quanto pela precocidade. Se-
bastido observa que os machos, por sua
vez, “sdo bastante procurados por con-
finadores e pecuaristas devido ao seu
alto padrdo genético e melhor rendimen-
to de carcaga no confinamento”.

Fazenda Futuro — Ao introduzir o
novilho precoce, a Agro-Ferreira criou
o Projeto Fazenda Futuro, destinado a
se tornar um centro de difusdo de novas
tecnologias da pecudria moderna, envol-
vendo pastagem, manejo e genética, pro-
curando demonstrar novas maneiras de

Comida no cocho:
complementagio a
pastagem do Brasil
Central

se fazer pecudria no
Centro-Oeste. Sdo ob-
jetivos futuros do pro-
jeto formar parcerias
com outros produto-
res, fornecendo orien-
tagdo técnica, sanita-
ria, genética, nutricio-
nal e garantindo a
compra do produto
por prego diferenciado pela qualidade.
Estdo envolvidos neste projeto, além
das Fazendas Agro-Ferreira e Grupo So-
brado, o Nucleo de Criadores da Raga

Simental, Sociedade Goiana de Pecua-
ria, Secretaria da Agricultura, Emater,
Emgopa, Embrapa, Departamento de
Veterindria e Agronomia da UFG, De-
partamento de Zootécnica da UFG, Mi-
nistério da Agricultura, Federagdo da
Agricultura e Prefeitura de Bela Vista.

A Fazenda Agro-Ferreira conta com
um plantel de 400 cabegas de simental,
estando entre as dez melhores do Pais.
Para os préximos dois anos, a intengdo
de seus empresarios é alcangar a posi-
¢éo de quinta do ranking nacional, em
selegdo, coleta e transferéncia de embri-
Oes e manejo adequado, viabilizando in-
teiramente a fazenda.

O projeto da Fazenda Futuro é fazer
o abate aos dois anos. Com isso, ficardo
reduzidos pela metade os gastos com ali-
mentagao, sal mineral, vacinas, vermi-
fugos. “O capital gira duas vezes”, ob-
serva Sebastido Ferreira, “comandante”
do empreendimento. Fi i

Aqui, as dicas do “Comandante”

iy J tacao Hot
" numero pode ascender a 50, nas esta
¢oes seguintes, quando criados exclu-
sivamente em regime de pasto. Para
esses tourinhos, durante a estagdo de
monta, recomenda-se pastagem e dgua
de boa qualidade, mineralizagdo cor-
reta e bom controle profilatico. Pode-

Jferenga de custo com no minimo trés ar-
robas a mais que um zebu no momento
do abate, perfazendo ao todo 90 arro-
bas. Assim, o custo do touro é zerado
com a produgdo do primeiro ano, ga-
rante o empreendedor.

CRIE O LEGITIMO FRANGO E
GALINHA CAIPIRA LABEL ROUGE

Importados da Franga, o frango caipira de pescogo
pelado, de cor mista. Carne light ({com pouca
gordura) e com sabor de caca.

Aos 60 dias, jé atinge 2kg. E a galinha
caipira negra, que bota 280 ovos
vermelhinhos/ano. Séo os legitimos
Label Rouge franceses. Venda Minima:
Caixa com 100 pintos de 1 dia.

DISK CAIPIRA GRATIS:
0 - 15-4144

GRANJA CAIPIRA
LABEL ROUGE LTDA.
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VERMIFUGOS

:'Quando usar u avagado

Mary Jane Tweedie de Mattos
Faculdade de Veterindria da Universidade Federal do RS

s perdas econdmicas causadas
Apelo parasitismo por nematodeos

gastrintestinais e pulmonares em
bovinos sdo representadas pelo menor
ganho de peso, retardo nos ciclos de en-
gorda e reposi¢do e morte de animais jo-
vens.

A categoria mais afetada é a dos be-
zerros, sendo que as maiores perdas ocor-
rem depois do desmame, principalmente
durante o primeiro outono-inverno de pas-
toreio. Varios sdo os fatores que se aliam,
logo ap6s o desmame, como falta de ex-
periéncia imunolégica contra os nematé-
deos, presenga de outras enfermidades (in-
fecciosas ou carenciais), baixa qualidade
ou disponibilidade de pasto no inverno.
Nas demais categorias, o parasitismo se
desenvolve como uma doenga crénica e,
por isso, muitas vezes passa despercebi-
do pelo criador.

A verminose bovina é considerada
uma enfermidade de produgdo, onde o
homem intervém decididamente. Portan-
to, € necessario conhecer os fatores que
favorecem a manutengio da doenga, como
os dados epidemiolégicos da regido e os
laudos dos frigorificos.

O controle tem sido dificultado por-
que ainda ndo existe uma integragio en-
tre manejo dos animais e uso de anti-hel-
minticos. Para o controle, na maioria das
vezes, o criador investe altos valores na

compra de anti-helminticos, esquecendo
de combater as larvas que ficam no pasto
(apenas 5% das larvas sdo ingeridas pelo
animal, permanecendo 95% delas no pas-
to). Através do conhecimento da epide-
miologia da regido, é possivel se determi-
nar qual o anti-helmintico a ser usado, nas
diferentes épocas do ano.

Assim, é possivel se recomendar o uso
de um produto & base de levamisole ou
oxfendazole para animais com vermino-
se pulmonar (Dictyocaulose), que repre-
senta um custo menor de aplicagdo quan-
do comparado com uma ivermectina (ver
Tabela 1).

—Tabelal—
PRE(_,‘-O"DOS‘ANTFHELMINT’ICOS :
MAIS UTILIZADOS PARA CONTROLE
DA VERMINOSE BOVINA
DOSE PARA ANIMAL DE 400kg)
; - . '."ﬁﬁ".h'm dg,,n; i

1,56

Albendazole Valbazen 0,26-0,52
Doramectina  Dectomax 2,13
Ivermectina Ivomec " 2,09
lvermectina Virbamec 2,48
Levamisole Ripercoll 0,72
Fonte: Informagdes fomecidas por lojas agrop fas om fov/96.

Foto: Jo2o Rocha

Esta enfermidade, devido ao fato de
ser muito prejudicial aos bezerros, poden-
do levar a grandes mortalidades no outo-
no/inverno, geralmente é combatida com
produtos a base de ivermectina. Isto sig-
nifica mais gastos, quando se poderia uti-
lizar um produto especifico.

No caso da ocorréncia de fasciolose,
no rebanho, é muito comum se utilizar
produtos a base de albendazole, que ndo
sdo eficazes contra este helminto. Assim,
mais uma vez, o criador desorientado pro-
cura o conselho de pessoas mais proxi-
mas, sejam parentes, vizinhos ou mesmo
vendedores de lojas veterinarias.

O custo do controle de verminose em
um bovino de 400kg esta expresso na Ta-
bela 1, representando 0,37 a 3,54kg de
peso vivo. Considerando que as perdas por
verminose representam 30 a 40kg de peso
vivo (conforme mostra a Tabela 2), o cri-
ador perdera entre 18,0 ¢ RS 28,0, en-

quanto que o gasto com o anti-helmintico
varia entre 0,26 a R$ 2,48, dependendo
do produto utilizado.

f Valor em (R$
Perdas i83)
30kg 40kg
Animal Magro * 18,0 24,0
Vaca Gorda ** 19,5 26,0
Boi Gordo *** 21,0 28,0

* Considerou-se os valores de R$ 0,55/peso vivo.
** Considerou-se os valores de RS 0,66/peso vivo.
*** Considerou-se os valores de RS 0,68/peso vivo.
Fonte: Jane Mattos

Como se observa em pesquisa de mer-
cado, produtos ditos de ‘ultima geragao’
custam entre 100 a 200% a mais que os
ditos convencionais (o levamisole custa
R$ 0,72, enquanto as ivermectinas sdo
vendidas numa faixa entre 1,56 ¢ R$ 2,48).
Desta forma, estes anti-helminticos so6
devem ser utilizados quando houver in-
fecgdes por endoparasitos e infestagdes
por ectoparasitos, justificando o custo da
aplicagdo, mio-de-obra e estrés animal.

Além do uso de anti-helminticos, o
nimero de medicagdes poderia ser redu-
zido se os animais fossem colocados em
restevas agricolas, consideradas areas de
baixo risco sanitario.

A escolha mais adequada deve ser fei-
ta pelo veterinario, que apos a identifica-
¢do do tipo de infecgdo podera recomen-
dar o anti-helmintico mais apropriado para
solucionar o problema, assim como ori-
entar nas formas de manejo mais compa-
tiveis.
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GARANTA O LUCRO
DE SUA SAFRA

O sistema eletrénico de informacées mais
completo para o planejamento agricola e o
acompanhamento dos mercados de
commodities e financeiro.

Em tempo real, via satélite. Unico no Brasil.

Seja cliente SAFRASNET e tenha:

¢ Mais agilidade e seguranca
nas decisdes comerciais. as maiores

empresas do mundo.

Faca como

¢ Mais lucro.

¢ Melhores condicdes de programar Esteja por dentro
o plantio de sua safra. do mercado sendo
¢ Mais seguranca para comercializar clicnte de
o futuro.
sua safra mno mercad SAFRAS & Mercado

PARTE DESSES SERVICOS SAO DISPONIVEIS TAMBEM VIA FAX OU CORREIO ELETRONICO.

@ Ligue agora mesmo e solicite disquete gratuito
de demonstracdo pelo fone (051) 800.2272

Iinformacoes de mercados e planejamento agroecondmico.

POA Fone (051) 224.7039 Fax (051) 224.91.70

CTBA Fone (041) 234.5904 Fax (041) 232.2233

20 anos de isen¢do
e credibilidade

Porto Alegre - Brasilia - Curitiba - Sdo Paulo - Buenos Aires - Chicago

sP Fone (011) 881.8435 Fax (011) 853.2929



TECNOLOGIA DO CAMPO

Na pauta, os destinos do setor

Em Uberlandia/MG, o encontro
Tecnologia do Campo discute o futuro da producio
de graos no Centro-Oeste

futuro da agricultura no Centro-

Oeste do Brasil est4 sendo defi-

nido de antemdo. Os desafios
impostos a produgdo agricola nesta re-
gido de clima tropical obrigam produto-
res, técnicos e empresas do setor a ante-
ciparem tendéncias capazes de garantir-
lhes sucesso na atividade nos préoximos
anos. Do ponto de vista do mercado, a
estratégia deste final de século tem de
incluir uma politica de agregagdo de va-
lor. Por esta légica, o empresério rural
deixa de ser unicamente um produtor de
“commodities” e passa a fornecer a agro-
industria uma mercadoria especifica

como, por exemplo, um milho mais mole
para a suinocultura. Outra possibilidade
¢ a do préprio agricultor, em alguns ca-
s08, se encarregar do beneficiamento. No
aspecto técnico, a preocupagio se volta
para um manejo de solo que evite doen-
¢as e aumente a produtividade das cultu-
ras, o que inclui a diversificagdo no plan-
tio.

“Sdo coisas simples que o agricultor
pode fazer para diferenciar o seu produ-
to”, afirma Marcelo Prado, diretor-supe-
rintendente da divisdo agroalimentar do
grupo Algar, de Minas Gerais, referin-
do-se ao que chama “descommoditizar”

a produgdo agricola. Entre os dias 8 € 10
de fevereiro, o grupo realizou na Fazen-
da Canada, em Uberldndia, regido do
Tridngulo Mineiro, o encontro Tecnolo-
gia do Campo 96. O evento reuniu em
sua terceira edigio uma média de mil
pessoas por dia, as quais participaram de
painéis técnicos e de visitas a campos de
demonstracdo, onde 22 empresas apre-
sentaram novas variedades de soja e de
milho; novidades nas areas de defensi-
vos, fertilizantes, herbicidas, fungicidas
e inseticidas para as duas culturas, além
de novos implementos agricolas e técni-
cas de manejo de solo. O investimento
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para organizar e realizar o encontro foi
de US$ 200 mil.

O governador de Minas, Eduardo
Azeredo, e o secretario da Agricultura do
estado, Alyson Paullineli, participaram
do encerramento do evento. “O Tecno-
logia do Campo é importante para dar
oportunidade as pessoas de discutir e
conhecer as novidades na 4rea agricola”,
definiu Prado. E com raziio. Durante trés
dias, produtores e técnicos dos setores
publico e privado trocaram informagdes
sobre o agribusiness e suas perspectivas
no Brasil e no mundo. Prado foi um dos
palestrantes do primeiro dia. Falou da
importéncia de o produtor agregar valor
a produgdo, o que nio significa necessa-
riamente que ele tenha de encarregar-se
do beneficiamento.

“Q agricultor pode produzir um tipo
especifico de soja, para aproveitamento
por casas orientais especializadas em
produtos da oleaginosa”, exemplificou
Prado. O executivo manifestou otimismo
quanto a possibilidade de no futuro a in-
dustria esmagadora remunerar o produ-
tor pelo teor de proteina e 6leo. “Seria
algo semelhante ao processo ocorrido
com a cana-de-agucar, em que o indus-
trial percebeu que quando o produto era
entregue com certos cuidados podia-se
dar uma bonificagdo no prego”, compa-
rou. Em termos de remuneracdo, a safra
95/96 esta animando os produtores, como
pdde ser observado no encontro.

Edison Luiz Menezes Couto, coor-
denador de compras de soja, logistica e
exportagdo da ABC Industria e Comér-

cio S/A. (ABC
INCO.) — em-
presa responsavel
pelo esmagamen-
to e refino na di-
visdo agroali-
mentar do grupo
Algar —, lem-
brou que o merca-
do apresenta os
melhores niveis
de pregos desde o
inicio da década.
“A tendéncia é

de pregos altistas
para o produtor,
principalmente
até maio. Dai para
a frente, fica difi-
cil fazer previsdes, porque comegam a ser
divulgadas as inten¢des de plantio nos

Estados Unidos”, avaliou Couto. De acor-

do com ele, a soja precoce, colhida em fe-

vereiro, esteve cotadaa R$ 13,50 pela saca

de 60 quilos na regido de Uberlandia. “Um

dos melhores pregos das Giltimas décadas”,

resumiu. Paralelamente as previses mer-

cadoldgicas, o Tecnologia no Campo 96

alertou os produtores para os problemas

nas lavouras. No estande da FT/Balu Se-

mentes, os agricultores receberam infor-

magdes sobre variedades “resistentes” ao

cancro-da-haste, como a FT 104 (tardia).

O cancro vem causando sérios prejuizos

no Centro-Oeste. “Somente um produtor

(Antdnio Zucatto, de Cristalina, Goias)

perdeu 150 mil sacas de soja numa safra

por causa da doenga”, revelou Welinng-

Grupo Algar produz de tudo

grupo Algar, com sede Uberldn
dia, Minas Gerais, teve fatura-
mento global de US$ 600 milhdes em
1995. Desse total, US$ 96 milhdes cor-
responderam a divisdo agroalimentar,
informa Mdrio Grossi, vice-presiden-
te do grupo, que também atua nos se-
tores de tecnologia da informagado, ve-
iculos e servigos. A drea agropecud-
ria do grupo Algar é formada por trés
empresas: ABC Industria e Comércio
S/A (ABC INCO.), que atua no esma-
gamento e refino de soja; ABC Agro-
pecudria Brasil Norte S/4, Produgdo
e Exportagdo, responsdvel pela explo-
ragdo pecudria e madeireira no_Para;
e ABC Agricultura e Pecudria S/4
(ABC A&P) - a cargo da produgdo fi-
sica. O grupo tem 18 fazendas, consi-
derando as sete arrendadas, com uma
drea total de 40 mil hectares.
Na atual safra, a ABC A&P regis-
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tra o plantio de 14 mil hectares, sendo
9,2 mil hectares com soja (produtivi-
dade média esperada de 2,7 mil qui-
los por hectare) e 3,6 mil hectares com
milho (rendimento médio previsto de
7 mil quilos por hectare). Os restantes
1,2 mil hectares estdo divididos meio
a meio com milho-doce (12 mil quilos
por hectare) e feijdo (2,7 mil quilos por
hectare). A produgdo de soja deverd
atingir as 30 mil toneladas, sendo 5
mil toneladas destinadas para semen-
te, trés mil toneladas para a indistria
de alimentos e o restante para a ABC
INCO, cuja unidade de beneficiamen-
to em Uberlandia tem capacidade de
processar 1,3 mil toneladas por dia.
O brago pecudrio da ABC A&P situa-
se em Paranaiba/MS, onde existe um
projeto para manter em producédo dez
mil matrizes nelore e colocar no mer-
cado sete mil animais por ano.

Marcelo Prado: ““descommoditizar’ a produgdo

ton Vieira, diretor comercial da Tec-Agro,
empresa que comercializa os produtos FT
e presta assisténcia técnica na regido dos
cerrados.

Os técnicos das empresas presentes
ao evento arrolaram uma série de reco-
mendagdes aos produtores, entre as quais
a mais importante foi: plantar diversag
variedades de soja a cada safra, com o
objetivo de diminuir riscos. O francég
Lucien Seguy, ha 18 anos no Brasil, re-
latou a sua experiéncia visando preparar
o solo para receber o plantio direto no
Centro-Oeste. Seguy explicou que numa
regido com condigdes agressivas de cli-
ma (chuvas de dois mil a trés mil mili-
metros em 7,5 meses) foi preciso traba-
Ihar a terra compactada pela monocultu-
ra da soja e restaurar-lhe a fertilidade
(descompactagdo com uso de instrumen-
ios como o escarificador), incorporando
rotagdo e diversificagdo de culturas. Isso,
porém, ndo era suficiente,

“Tinhamos de construir uma agricul-
tura adaptada ao clima tropical”, salien-
tou. A primeira idéia foi adaptar o siste-
ma ecoflorestal & produgdo agricola. A
floresta, lembra Seguy, funciona num sis-
tema fechado (o que cai no solo é rea-
proveitado pela planta). A partir desse
raciocinio, Seguy e o seu parceiro, o tam-
bém francés Serge Bovainac, escolheram
milhetos e sorgos africanos capazes de
produzir biomassa em quantidade e de
recriar no solo os nutrientes perdidos na
lavoura comercial. Essas e outras espé-
cies, como o milheto forrageiro, come-
¢aram a entrar como cobertura permanen-

te nas lavouras. “De 1990 até hoje, fo-
ram implantados entre um milhdo e 1,4
milh3o de hectares nesse sistema nos cer-
rados”, estimou Seguy. E concluiu: “se o
produtor for capaz de produzir biomassa
a baixo custo (aplicagdo de dez quilos de
semente por hectare) estara a salvo na
atividade”. Fi
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O que é a Plasticultura,
sua expansao no Brasil
e no mundo.

Principais aplicagoes.
COD. 001 - R$ 35,00

MANUAL DE_
ADMINISTRAGAD

Conceitos, formagéo e
manejo. Utilizagao das
pastagens, feno,
cuidados com as
pastagens, inoculagéo,
peletizagao etc.
COD. 002 - R$ 29,00

DIACIU DUS SANTOS PONS

Seis décadas de
experiéncia. Ascendéncia,
qualidade, pelagens,
selegdo e evolugao.

COD. 003 - RS 29,00

A INFORMATICA
NA AGROPECUARIA

)

RECEBA EM CASA
0S MELHORES LIVROS DO MERCADO

h

ALIMENTE SEUS'PASTOS.
GOMISEUS ANIMAIS

-

I

Lo

Manejo dos pastos com
técnica e sabedoria.
Rotagéo de potreiros etc.
CcOD. 004 - R$ 19,00

HELMUTH WIESE

Histéria, biologia, ragas,
localizagdo, transferéncia,
equipamentos etc.

COD. 005 - R$ 35,00

" TECNICAS DE CRIACAD

LN
61 %

A importdncia da administragao

= fl rural.Custos de produgao, plano de
ol ik contas gerencial, centrais de

custos, despesas e movimentagoes

financeiras, inventarios, avaliagao
de resultados, relagdo de troca efc.
Administre corretamente a sua
propriedade.
COD. 006 - R$ 19,00

RURAL

v~ >
Ohevisaone ™

B £
_‘J’l o - ,‘
Manejo, acasalamento,
aumento da natalidade.
Doengas e mortalidade.
COD 009 - R$ 19,00

( OUTROS LIVROS DISPONIVEIS

CORTE E POSTURA - COD. -012 - R$ 19,00
PROJETOS E DESENVOLVIMENTO - COD. - 013 - RS 19,00
N PLANTAS MEDICINAIS - COD. - 014 - RS 29,00
O BUFALO E SUA RENTABILIDADE - COD. - 015 - RS 19,00
INSTALACOES RURAIS COM ARAME - COD. - 016 - RS 15,00
TRISTEZA PARASITARIA BOVINA - COD. - 017 - R$ 15,00

k A PECUARIA EM NOVOS MOLDES - COD. - 018 - RS 19,00 j

Nao entre numa fria,
entenda as leis que
regem o trabalho rura!.
COD. 008 - RS 25,00

Como escolher o seu
computador e o melhor
software. ’
Implantagéo de projetos.
COD. 007 - RS 19,00

Qualidade do leite,
equipamentos, manejo
do rebanho, sanidade,
1\ reproducéo e alimentagao.
M{iE5 | COD. 010 - RS 29,00

% RECORTE AQUI OU TIRE XEROX
o N D I D G D D RN D e D G D G D S BN N S S I G B N s e

| ENVIE ESTE CUPOM HOJE MESMO
.Y OU LIGUE GRATIS (051) 800 2106

Ofertas
validas até

29 de margo 96

o
o
w
> i v
w2 [ Indigue no quadroos | Assinale aqui a forma de pagamento: = C0Pranca bancdria
= codigos e quantidades [ Cartdo de crédito
o desejadas
3] |[copico [ouanminape| | Nome do cartdo
PISCICULTURA £l e Validade____/____
UMA ALTERNATIVA RENTAVEL 8
@
Tipos de piscicultura, construgdes, |
qualidade e quantidade de agua, |
bla_nrra%?anrségclo de produgao, cadeia Dﬁ i e Nome
alime . 0 mande dinheiro agora.
CcOD. 011 - R$ 29,00 I Preencha e coloque esred Enderego
SR, - cupom em qualquer caixa de 3 y
[ (7 rebiSo | I coleta ou agéncia dos Bairro CEP:
| e e gt Correios ou via :
{ 0571 80 6 : Cidade Elstadomsa e T
ey g‘oooﬂf_g I | Fox 051 2331822
e *Serdo acrescidos ao valor Tel
I total das compras RS 4,00, i
| || referentes adespesas de [WST)ata R SR/ S S SIMG UG
l manuseio e envio. ST e




Entre vocé tdinbem
na era da informatica.

PEC 2000 2.0
FOR WINDOWS |

Controla e gerencia
os rebanhos.
Cadastro de ventres
e reprodutores,
morfologia,
cruzamentos,
estatisticas etc.
Vem com médulos
corte e milk.

COD. 302

3 x R$ 270,00

' VERSAO LIGHT
COD. 302L

3 x R$ 65,00

MS-D0OS

PLANEJAR - ADH RURAL v3.8 | Diretorio.:\ADH\DEHO

PLANO DE CONTAS | L 8,60 C |  CENTRO DE CUSTO | L

FLX.CAlXA S0JA NREN

(. CORRNT _CENTRAL AREN 2
ADM. PROPRIEDA - AREA

BRADESCO  APLICAC.

DESP.GER DIUERSOS

Ligue ja!

051 800 2106

Gratis

FARM NOTES
FOR WINDOWS

Agenda do produtor

rural moderno.
Calendarios lunar,
agricola e zootécnico.
Dados climéticos,
indexadores, agenda de

" culturas,

conhecimentos gerais etc.
COD. 306 3 x R$ 40,00

HARAS PLUS 3.0
FOR WINDOWS

Cadastro manejo e
controle de seus cavalos.
Dados gerais, pedigree,
resenha, fichas sanitéria
e produtlva, relatérios,
gréficos. Enfim, todo o
controle de seu haras.
COD. 308 3 x R$ 270,00
VERSAO LIGHT

INUENTARIO SORGO
CUSTOS OPORTU.| PASTAGEM SILAGEM
TREUO
PECURRLA  AUES

INS .AGR. nDUBOS N-P-K

S.TRIPLO

(GRUPO REC/DES -

URELA 4 EXTENSIU  CRIR

Uplbnlaly] <A PH:IJHHIR A ESTG. Up|Dnlajv] +lal

relatdrios estatisticas

ADM RURAL 3.0 Administrago rural :
. e confecgdo de custos e muito mais.
de produgéo. COD. 304
Plano de contas 3x H$~320,00
gerencial, centros de VERSAO LIGHT
custos, indexadores, COD. 304L
3 x R$ 70,00
-'-—_—-_—_-—._-——-’-_—-__———_-_-_-__-——_ﬂ
PRT-1159/93 |
UP - SIQUEIRA CAMPOS ||
DR-RS l
|
|
CARTA-RESPOSTA COMERCIAL :
N&o é necessario selar
WS e -7—4

H O selo sera pago por

(eAtAvAls EDITORA CENTAURUS

90012-970 — PORTO ALEGRE — RS

e S — — — —

COD 308L 3x R$ 65,00

SGO

LAVOURAS 2.0
Software para gerar
orgamentos de produgdo
de sua lavoura.
Controle completo do
custo de insumos,
impostos, fretes, perdas.
Calcula depreciagées,
manutengoes, consumg
de combustivel etc.
Custos por drea,
relatérios completos.
COD. 310 3 x R$ 180,00
VERSAO LIGHT
COD. 310L 3 x R$ 55,00

Para fazer sua encomenda, utilize
0 cupom da pégina anterior,
marcando o cddigo e as
quantidades desejadas.
Vocé pode também fazer suas
compras pelo telefone

051800 2106.

TODOS OS SOFTWARES VEM
COM GARANTIA
DE FABRICAGAO.
A SUA ENCOMENDA E
ENVIADA POR SEDEX NO DIA
SEGUINTE DO PEDIDO.




Entre a agricultura e a pecuaria,
fique com os dois.

A solugdo légica e natural para os problemas da agricultura e da pecuéria é a sua integracdo, num
processo continuo de rotagdo.

E o Plantio Direto com Roundup,, baixando custos, eliminando a erosdo e proporcionando uma
economia de maquinas e implementos, é a ferramenta perfeita para viabilizar essa integracéo.

Por isso, entre a agricultura e a pecuéria, fique com os dois e plante direto com Roundups.

ATEncio Este produto pode ser
parigoso a saude do
homem, animais e ao meio ambiente. Leia
alentamente o rdtulo e faga-oaquemndo souber
ler Sigaas instrugdes de uso. Utllize sempre os

ntos de
individual, (macacdo, luvas,

e ;&VDE\:

VENDA SOB RECEITUARIO AGRONOMICO

pasto direto Monsanto




PLANTIO DIRETO

Joaquim Mello (foto),
de Pelotas/RS,
prova que um bom
manejo com esta técnica
resulta em mais
graos e ganhos de
carne/ha

Francisco Goes

s solos pobres do distrito de

Cascata, pertencente ao muni-

cipio de Pelotas, no sul do Rio
Grande do Sul, sdo um desafio aos ga-
nhos da produtividade no campo. A ter-
ra é acida, apresenta baixo teor de fos-
foro e a matéria organica deixa a dese-
jar. As dificuldades com o ambiente, en-
tretanto, servem de estimulo a produto-
res como Joaquim Francisco Mello, 49
anos.

Desde que comegou a trabalhar, em
1962, na propriedade da familia — a Fa-
zenda Santa Euldlia —, situada nesta lo-
calidade gaticha, o agricultor procura al-
ternativas para o incremento da rentabi-
lidade. Implantou, a partir de 1994, um
programa de plantio direto de pastagens
em coxilhas com o objetivo de integrar a
lavoura e a pecuéria, numa iniciativa pi-
oneira na regido.

Em 1996, o estabelecimento vai do-
brar a 4drea de pastagem de inverno se
comparada hé trés anos. Essa exp'ans_ﬁo
comprova a viabilidade de uma tecnica
que permitiu, entre outras co1sas, dun!-
nuir em 1,5 ano a idade de abate dos ani-
mais.
“Busco tecnologia de ponta em tudo
que fago”, define-se Mello. Formado em
agronomia pela Universidade Federal de
Pelotas (Ufpel) em 1969, o produtor tem
uma atuacio engajada na agricultura: &
vice-presidente da Associagao Rural do
municipio e preside o Clube de Integra-
¢do e Troca de Experiéncias de Pelotas,
o Cite 55. No dia 13 de abril, o agricul-
tor abrird a Fazenda Santa Eulalia para
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Chegouahorade
integrar as pastagens

um dia de campo da Federacite, a fede-
ragdo que reune os Cites galchos. Sera
uma oportunidade para ver de perto o
trabalho desenvolvido por Mello.

Tudo comegou em 1987. Naquele
ano, o agricultor comprou a primeira
méquina de plantio direto e preparou
uma édrea experimental de 100 hectares

b

de arroz na Fazenda Santo Ant6nio, em
Tapes/RS, a outra propriedade da fami-
lia.

Testes — Em 1988, investiu em mais
duas maquinas — hoje sio cinco ao todo
— e estendeu o plantio direto para 100%
da 4rea destinada a cultura no estabele-
cimento. Atualmente, entre as duas pro-

Fotos: A Granja




priedades, Mello planta 840 hectares
com arroz (produtividade de 5,5 mil
quilos por hectare). Apos fazer os tes-
tes iniciais e ampliar o plantio direto em
Tapes, o produtor resolveu aplicar pro-
cedimento semelhante na Santa Eulalia,
em 1993, quando voltou a instalar uma
area experimental de plantio direto, des-
ta vez na coxilha. “Nio fui bem na pas-
tagem”, recorda, atribuindo o mau de-
sempenho ao fato de ndo ter usado her-
bicida e sulcadores (acessorio da plan-
tadeira), dois itens indispenséveis 2 in-
trodugdo da tecnologia.

No mesmo ano, em conversa com um
agronomo da Monsanto do Brasil Ltda.,
empresa que da assisténcia ao progra-
ma da Santa Eulalia, Mello decidiu vi-
sitar areas de plantio direto de pastagens
em Cruz Alta e Passo Fundo, no RS, e
Faxinal dos Guedes/SC. Com base nas
visitas e na experiéncia acumulada, Mel-
lo decidiu: ndo precisava experimentar
mais. Em abril de 1994, implantou 330
hectares de aveia e azevém consorcia-
dos. As duas forrageiras, implantadas no
inverno, cedem lugar no verdo para soja
(150 hectares e produtividade de 2,7 mil
quilos por hectare) e o milheto (desti-
nado & alimentagdo do gado). As duas
culturas trabalhadas pelo sistema de
plantio direto. No ano passado, a é4rea
de pastagem de inverno passou para 530
hectares e, em 1996, sera de 630 hecta-
res.

Suporte — Este ano, Mello preten-
de transformar 65 hectares que fazem
parte do programa de plantio direto de
pastagens em
campo nativo em
pastagens perenes
de cornichdo, tre-
vo-branco e aze-
vém. Serdo areas
de suporte para o
gado. Paralela-
mente, 100 hecta-
res de campo |
“novo” vao ser in-
corporados ao
projeto.

A dreaird rece-
ber 3 toneladas de
calcério (em duas
etapas, para bara-
tear custos), além,
¢ claro, das se-
mentes (20 quilos
de azevém e 80
quilos de aveia
por hectare) e do
adubo (10 quilos
de nitrogéno, 60
quilos de fosforo e
20 quilos de po-

N TV P P WITOT e

O PLANTIO DIRETO DE PASTAGEM
NA SANTA EULALIA

aveialazevem
aveialazevem
azevemlaveia

Fonte: Joaquim Francisco Mello

tassio por hectare). Mello lembra que o
gado entra nas pastagens em maio e per-
manece até meados de outubro, quando
se procede ao diferimento (descanso do
pasto). Apos esse cuidado, aplica-se o
herbicida e se faz o plantio da soja e mi-
lheto.

As pastagens de inverno da Santa
Eulalia servem para a terminagdo do
gado, o que inclui animais provenien-
tes da outra fazenda do criador. O tran-
sito de bovinos e grios entre as duas pro-
priedades atende a uma meta persegui-
da pelo produtor: a de integrar os seus
dois estabelecimentos. O arroz colhido
em Pelotas, por exemplo, é levado para
a Santo AntOnio, onde encontra-se a es-
trutura de secagem e armazenamento da
safra. E as mdquinas, colheitadeiras e
plantadeiras, operam nas duas fazendas,
de acordo com o calendario agricola.

Rendimento de carne — As areas
plantadas com aveia e azevém produzi-
ram, em 1994, 240 quilos de peso vivo
por hectare ao ano. A lotagdo foi de trés
unidades animais por hectare. Enquan-
to isso, as dreas plantadas com milheto
responderam com 244 quilos de peso
vivo por hectare/ano no verdo de 1995,
com lotagdo de 3,5 unidades animais por
hectare.

Cada unidade animal corresponde a
400 quilos de peso vivo. O milheto é
usado para a desmama precoce e repeti-
¢do de cria. A vaca entra na pastagem
acompanhada do bezerro e ambos per-
manecem no local por 40 dias. Apds a
saida da matriz, o bezerro permanecera

167,00
137.00*
123,00°**

| *Custo do 1° ano / **Custo de implantagdo sobre milhsto
***Custo da implantagdo sobre soja

O PERFIL DO GRUPO*

Area plantada

*Na pecuéria, o ganho de peso é de 484 quilos por ha/ano
Fonte: Joaquim Francisco Mello

por mais 30 dias, o que totaliza um pe-
riodo de utilizagdo da pastagem de 70
dias.

Mello informa que o indice geral de
prenhez do rebanho no ano passado foi
de 84%. Se forem considerados, no en-
tanto, somente 0os animais que passaram
pelo milheto esse indice sobe para
93,5%. As matrizes cruza de aberdeen-
angus com nelore sdo entouradas aos 24
meses. O criador mantém um plantel de
angus com a finalidade principal de pro-
duzir touros a serem usados no rebanho
geral.

O negocio agropecuario de Mello
alicer¢ado, como se vé, no arroz, soja e
pecudria foi iniciado, na verdade, em
1972. S6 que naquela ocasido, diferen-
te de hoje, o plantio era feito pelo méto-
do convencional. “A 1ltima lavoura de
soja produzida nesses moldes foi em
1990, quando, por causa da seca, colhe-
mos apenas 12 sacas por hectare (720
quilos)”, lembra Mello.

O agréonomo Carlos Henrique Dal-
mazzo, que representa a Monsanto e da
assisténcia a Mello, lembra que o plan-
tio direto de pastagens em campo nati-
vo envolve 4,5 mil hectares no Rio
Grande do Sul, uma area pequena se for
considerada a extensdo de 12 milhdes
de hectares de campo nativo existentes
no estado.

Dalmazzo justifica essa realidade
com o argumento de que o cultivo com
a utilizagdo de dessecantes é uma técni-
canova. A cultura do pecuarista e o alto
investimento inicial exigido no plantio
direto também aju-
dam a explicar a si-
tuagdo. O mais im-
portante, ressalta,
sdo as vantagens do
sistema, que evita a
erosdo do solo e os
prejuizos a pasta-
gem pelo pisoteio
do gado. “No inver-
no, a pata come
mais que a boca”,
costuma dizer Me-
llo, referindo-se as
perdas econdmicas
desse pisoteio. Fa

Produtividade
kg/ha

Aberdeen-angus na
Santa Euldlia: a base do
plantel
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Producdo e demanda mundiais devem
ser maiores

sintomas de potencial de deman-

da internacional de carnes para o
ano de 1996 revelam-se favoraveis. Ha,
sem duvidas, alguns pontos importan-
tes para a manuten¢io do crescimento
econdmico dos paises industrializados
e, por conseqiiéncia, da demanda e do
volume satisfatério de exportagdes do
resto do mundo. Entre eles, a questdo
do ano eleitoral nos Estados Unidos e a
necessidade da Alemanha em reduzir as
taxas de juros, visando a melhoria do
nivel de emprego.

Além disso, outros fatores sugerem
manuten¢do da demanda, como a tenta-
tiva de reativagdo da capacidade de im-
portagdo da Russia, o financiamento das
compras da China e o crescimento da
demanda na Asia. Para o Mercosul, o
perfil torna-se favoravel a partir da ma-
nutengdo da demanda mundial para a
carne bovina da regido. No entanto, per-
manece a forte discussdo sobre a ques-
tio0 cambial e a relagdo de pregos inter-
nos com os de exportagio, neste periodo
onde a tendéncia é de que o Brasil reto-
me parte da sua capacidade exportadora.

Inicialmente, é importante conside-
rar de extrema relevancia para a susten-
tagdo dos pre¢os da pecuaria no Merco-
sul o potencial de demanda exportado-
ra em 1996. O periodo revela-se como
de acomodagdo dos planos econdmicos
langados no Brasil e Argentina, com ten-
déncia a maior estabilidade cambial e
ajustes dos pregos de acordo com a de-

EUA - PRODUGCAO DE CARNES - 1994/1995

(em mil toneladas)

manda exportadora e a disponibilidade
interna. Dentro deste perfil, a trajetéria
da economia mundial e os resultados em
nivel de demanda concentram-se em al-
guns pontos basicos.

O ano é de eleigdes presidenciais nos
Estados Unidos, onde claramente o per-
fil da economia norte-americana nio
tende a ser recessiva, apesar de algumas
sinalizagdes contrarias. O governo, via
Banco Central, tem observado a queda
da atividade econémica e ja promoveu
a primeira redugdo nas taxas de juros nos
EUA. O fato € um 6timo sinalizador de
que ndo hé interesse em uma tendéncia
recessiva no momento de eleigdes. A
questdo do délar fraco no mercado in-
ternacional, apesar da lenta recuperacio
registrada desde o inicio de 1995, cer-
tamente é um indicativo de sustentacio
para e demanda internacional, com fa-
vorecimento para o nivel de pregos das
commodities agricolas.

Na Europa, a forte recessdo na Ale-
manha, principalmente, é um indicati-
vo claro de que medidas poderdo ser to-
madas ao longo do ano no sentido de
recuperar a atividade econémica euro-
péia. Neste sentido, a queda das taxas
de juros parece inevitidvel e tem a ca-
racteristica da recuperagdo da demanda
local.

Além disso, h4 a manuteng¢do do po-
tencial de demanda na China e Rissia,
mas que dependem exclusivamente da
liberagédo de créditos internacionais para

compras de alimen-

tos. Esta é uma das
», tentativas que vem
- sendo feito com a

C"'“)C I 1;5‘5(.) R AR ) - Rissia, partigu]ar-
7 < mente no sentido de
(Mercado Anual ! i n V B reativar o forneci.
(Bovino 110124 266579 2863,10 2994,652  823,64) mento de crédito.
(Aves  13311,3 3388,37 3531,71 344009 3547,13)
(Suino 80096 203574 1993,11  1923,25 2143,25)
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Perspectiva é de

precos mais baixos
A oferta mundial de carnes deve
crescer em 96, 0 que sugere um

ano com demanda sustentada, mas com
oferta compativel. O resultado tende a
ser um ano de pregos médios mais bai-
xo0s para o mercado de carnes em nivel
internacional. Em primeiro lugar, espe-
ra-se um recuperag¢ido na produgdo da
Australia e Nova Zelandia ap6s dois
anos de problemas comerciais e no ni-
vel de produgdo. A Europa, com esto-
ques praticamente zerados em 1995, ten-
de a retomar um certo nivel de produ-
¢do a fim de atender a demanda local e
os paises integrantes da CEIL

Nos Estados Unidos, as indicagdes
no nivel de produgdo de carnes revelam
um satisfatério crescimento da oferta.
Em 1995, a produgdo de carne bovina
cresceu 3% atingindo 11.35 milhdes de
toneladas. Na carne suina, a expansio
foi de 1.1% e na carne de frango o con-
sideravel patamar de 4.5%, ja superan-
do a produgdo de carnes vermelhas nos

Mesmo com este resultado satisfa-
torio, houve demanda compativel tanto
no mercado interno como na exportagio,
particularmente com as vendas para a
China, com camne de frango. As impor-
tagdes de carne industrializada do Mer-
cosul continuaram ativas, inclusive com
a liberagdo das importagdes oriundas do
Uruguai a partir do final do ano. Para
1996, este perfil tende & nova amplia-
¢do da produgao local, com redugéo das
importagdes. Estima-se uma produgio
dq carnes vermelhas da ordem de 11.68
milhdes de toneladas, com crescimento
€ 2.9% em relagdo a 1995; cerca de 14
milhdes de toneladas de carne de fran-
go, com elevagdo de 6.1%; e de 8.3 mi-
lhdes de toneladas na carne suina, com
crescimento de 2.5%. Este maior volu-
me de produgdo interna pode ser con-
trabalangado pela demanda em um ano
eleitoral, j4 com sinalizagdo de susten-
tagdo a partir da reducdo nas taxas de
juros. Porém, oferece uma sinalizagdo
de provavel redugdo nas importagdes ou,
pelo menos, maior condi¢do concorren-
cial nas exportagdes, particularmente de
carne de frango.



Brasil e Argentina concentram atencdes na
demanda de carne bovina

P ara os exportadores do Mercosul,
o principal componente de deman-

da da pecudria estd configurado no mer-
cado de carne bovina. Brasil e Argentina
passam por dois estagios diferentes dos
planos langados sobre a economia. A Ar-
gentina encontrou uma paridade estavel
para o cambio, e somente a queda dos pre-
¢os internos pode favorecer uma
melhoria competitiva nas expor-
tagdes. O Brasil ainda passa por
um periodo de corregdo cambial,
onde os custos tendem a se equi-
librar de forma melhorada ao ex-

outubro, as importagdes totais do Brasil
chegavam a 63 mil toneladas de carne ar-
gentina, contra 47.5 mil toneladas em
1994 e cinco vezes mais o importado em
1991, 1992 e 1993. Além disso, o Brasil
teria importado perto de 37 mil toneladas
de camne e derivados do Uruguai, contra
29.8 mil toneladas em 1994. Também te-

EXPORTAGOES DE

CARNE BOVINA
- ARGENTINA - 1994/1995 -

portador, mesmo com pregos in- Volume (t) Prego Médio (US$/t)
ternos ainda elevados. Em 1995, 1994 | 1995 | 1994 | 1995
a Argentina aproveitou uma boa | Janeiro 20,86 | 3559 | 2052 | 1.970
demanda mundial e a dificuldade |Fevereiro 22,98 | 36,72 | 1.937 | 1.842
de exportagdo do Brasil para ele- | Margo 2859 | 4297 | 1971 | 1.874
var as suas vendas externas. So- | Abril 27,34 | 4259 | 1.935 | 1.913
mente no periodo de janeiro a |Maio 27,82 | 4543 | 1.896 | 1.879
outubro (altima estatistica dispo- | Junho 2750118 122 ORIRUOS O T
nivel), as exportagdes atingiram sifho 33,520 io. 00 HIRID> iR (RLoR0
. 7 Agosto 33,21 52,35 1.756 1.846
431.73 mil toneladas em equiva- | g, o 3354 | a782 | 1899 | 1921
lente carcaga; ou seja, um cresci- | GHISE 33,88 | 40,22 | 2066 | 2.000
mento de 49.5% em relagdo a0 | Novembro 45.00 - | 1983 !
mesmo periodo de 1994. Os pre- | pezembro 40,89 - | 1837 i
gos médios estiveram equilibra- | Total 374,64 - | 1919 _

dos pelo terceiro ano consecuti-
vo, na faixa de US$ 1.900.00/to-
nelada. Espera-se que o Pais tenha fecha-

do o ano passado com vendas proximas a

500 mil toneladas.

O desempenho combina com a queda
proporcional das exportagdes brasileiras.
Este pode-se ser considerado um fator de
relevancia, quando
nota-se que os pre-

Obs.: Volume em carcaga

mos mais 20.5 mil toneladas de carne bo-
vina paraguaia, sem um balango confia-
vel ainda na importagdo de gado em pé.
Para 1996, este conceito de mercado
podera ser alterado. Em primeiro lugar, a
Argentina exportou bastante em 1995 e
tem pregos muito
altos neste inicio de

¢os internos na Ar-
gentina foram sus-
tentados pela de-
manda exportadora
ao longo do ano
passado, 0 que im-
pediu que o novilho
ficasse abaixo dos
US$ 0.70 por quilo
vivo. Alids, a média
de pregos no ano fi-
cou proxima a US$
0.90, sendo consi-
derada 6tima para o
pecuarista local.

O Brasil, além
de exportar menos,
importou mais. Até

CARNE BOVINA DA
ARGENTINA PARA O BRASIL

- 1994/1995 -

(em toneladas)

(*) janeiro a outubro/95

1996. A safra que
deverd entrar em
margo tende a regu-
larizar o abasteci-
mento, mesmo por-

Discriminagéo 1994 1995(*) | que, com dois anos
Cortes resfriados 4388,0 3608,0 | de pregos bons, a
- com 0Sso 1366,0 817,0 tendéncia natural
- S8m 0Sso 3022,0 2791,0 seria a da expansﬁo
Cortes congelados | 17125,0 25051,0 da oferta. Além dis-
- COm 0Sso 4015,0 6137,0 S0. 0 Brasil teﬂde a
- Sem 0SS0 13110,0 18914,0 ’
- quartos 112530 | 200350 | retomar alguma
- manufaturados 496,0 4150 | competitividade na
Miudezas 142160 | 13869,0 | ©Xportagao, seja
Extrato de carne 0,0 0,0 | peladesvalorizagdo
Total 47478,0 | 63008,0 | cambial, seja pela
baixa da demanda

interna.

' BOl GORDO

-

Precos do boi gordo
resistem a baixa

mercado de boi gordo iniciou o
més de fevereiro ainda com pre-
¢os sustentados em patamares conside-
rados bons para esta época do ano. A ex-
celente condigdo das pastagens vem sen-
do favoravel para a retengdo do gado no
pasto e uma comercializagdo lenta. Na
verdade, alguns fatores sdo importantes
para definir a performance do mercado
neste momento. Com a estabilizagdo da
economia € a queda do rendimento nas
aplicagdes financeiras, o pecuarista pro-
cura melhorar ao maximo o peso do gado
antes de comercializé-lo. Isto ocorre ba-
sicamente em func¢do de que, quando
comercializar, tera que avaliar correta-
mente a relagdo de troca com bezerro e
boi magro, como forma de reposigdo do
rebanho com certa rentabilidade. Sem as
aplicagdes com rendimento didrio ou,
pelo menos, sem a corregio didria do di-
nheiro, a exemplo do ocorrido no perio-
do inflaciondrio, o pecuarista procura
comercializar somente no momento em
que necessita ou quando ha um sentimen-
to claro de baixa. Em outras palavras, ndo
h4 uma pressdo da inflagdo ou do merca-
do financeiro sobre a intengdo de venda
do pecuarista. Desta forma, com as pas-
tagens em boas condigdes, 0 pecuarista
procura negociar paulatinamente, sem
exercer pressdo sobre o mercado.
Muitos operadores acreditam que,
passadas as férias, o mercado devera ini-
ciar um processo de baixz_i, devido a al-
guns fatores fundamentais. A safra de
verdo comega, € 0 pecuarista produtor
tera que negociar o gado para financiar a
colheita. Depois, o gado ja se encont;aré
com peso ideal para abate, se ndo estiver
um pouco acima do normal. Uma oferta
de gado pesado pode levar o mercado de
carne a baixa, com pressdo sobre o boi.
Além disso, a safra 96 de boi praticamen-
te ainda ndo entrou e ha muita oferta para
ser desovada no mercado nos proximos

trés meses. )
Em fevereiro, o mercado ficou ainda

em RS 22,00, com pagamento em 25 dias,
em Séo Paulo, j4 com menor dificuldade
para o fechamento das escalas. No MS e
sul de Goids, o mercado ficou em RS
21,00, com 25 dias.
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Precos caem com entrada da safra

mercado brasi-
leiro de milho
apresentou-se pressio-
nado no inicio de feve-

MILHO - ESTIMATIVA PARA A SAFRA 95/96
- BRASIL -

Area Produgdo Produtividade
reiro. A entrada da  Estados (ha) (t) (kg/ha)
Sova safra levou a um 94/95 9596 94/95 95/96 94195  95/96
SBminto acentusdo na PR 2107000 2085000 7269150 7297500 = 3450 3500

2 PR (2°safra) 480000 580000 950400 1218000 1980 2100
oferta e consequente o 2040000 1975000 5467200 3258750 2680 1650
queda constante nos sC 1056244 1055000 3115920 3006750 2950 2850
pregos. Apesar da ten- sP 1295000 1280000 3732190 3865600 2882 3020
déncia baixista, 0 mer- MS 367000 342000 1045950 1032840 2850 3020
cado continua tendo GO B39000 795000 2919720 2742750 3480 3450
um equilibrio entre MT 348000 295000 1075320 902700 3090 3080
oferta e demanda nes- MG 1508373 1492000 3801100 3849360 = 2520 2580
ta fase de transigio en- ES 136000 133000 315520 312550 2320 2350
tre o final de entressa- RJ 32000 28000 56640 50400 1770 1800
inicio da safra. Centro-Sul 10208617 10060000 29749110 27537200 2914 2737
fra e 0 1NK ; Outros 3020000 3020000 2796000 2750000 926 911
A principio, fevereiro BRASIL 13228617 13080000 32545110 30287200 2460

foi um més de baixas
nas cotagdes, com a
colheita intensificada
em todos os estados do Centro-Sul e com
a manutengio, por parte do governo, das
vendas de estoques na primeira fr}etade
do més. O governo definiu aﬁpolmca de
recursos para a comercializagdo desta sa-
fra, que dever4 efetivar um menor volu-
me de compras em EGF e AGF.
Assim, as condigfes para reagao de
pregos, ou no minimo de sustentagao dos
patamares atuais, ficam dificultadas pelo
excesso de oferta que se concentra em
marco. Devem pesar neste momento a ne-
cessidade de caixa e de armazens para o
atendimento da colheita de soja em 2.11-
gumas regioes de maior importancia,
como o Parand € 0 CentrP-Oeste. f(‘Zom
isso, os produtores deverao se desfazer
do milho, liberando 0s depositos € _cap(»;-
talizando-se frente a comerc:ahzag:a:;‘)1 a
soja. A quebra na safra do Sul Elevc;ir te:
var a regido a importar 2 milhoes eldo_
neladas de milho. Diante das dificulda
des em obter oferta com pregos equili-
brados, os consumidores do :S‘;ul jé come-
¢am a viabilizar o abastecimento com
produto do Centro-Oeste. p
Para colocar estas operagoes em Via-
bilidade, o mercado ja leva ao governo
propostas de remover pelo menos um mi-
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Fontes: IBGE, Emater, Cooperativas, produtores e inddstrias

lIhdo de toneladas de Goids para os dois
estados do Sul — Santa Catarina e Rio
Grande do Sul. Esta remogdo poderia ser
feita de forma semelhante ao que acon-
tece com o Norte ou Nordeste; ou seja,
leildes especificos para a regido. Além
disso, ja ha discussdes no sentido de re-
duzir ou isentar do imposto de importa-
¢do o milho extra-Mercosul, hoje em 8%.

Governo realiza
leildo dos estoques

o dia 8 de fevereiro, o Governo

Federal colocou 2 venda, através
do sistema eletrénico do Banco do Bra-
sil, 250.678 sacas de café dos seus esto-
ques. A venda rendeu aos cofres pibli-
cos o montante de R$ 23.180.142,42, re-
sultado da comercializagdo de 170.117
sacas de café; ou seja, 67,86% da oferta.

O produto, contudo, nio era novo. O lote
mais antigo e também o mais disputado
foi o da safra 65/66. Os lotes mais novos
foram colhidos na safra 88/89.

Para diversas fontes do segmento,
entre as quais produtores, torradores €
corretores, o resultado do leildo foi posi-
tivo. A maioria acredita que o governo
devera realizar novo remate em breve.

A atuagdo do Banco do Brasil, no
entanto, foi criticada pelo presidente do
Sindicato das Industrias de Café de Sdo
Paulo, Nathan Herszkovics. “A procura
ndo foi maior por causa do Banco do
Brasil”, afirma.

Ele argumenta que a institui¢#o finan-
ceira ndo forneceu habilitagdo financei-
ra para diversas indistrias. Além disso,
destaca, “o limite de crédito foi dentro
dos critérios normais para transagdes co-
merciais”. Conforme o dirigente, esse
fato limitou as possibilidade de compra,
pois o crédito ndo era integral.

Ja os exportadores pediram a partici-
pagdo no leildo, mas ndo tiveram sua rei-
vindicagdo atendida. O setor continua en-
frentando dificuldades, com o diferenci-
al do produto brasileiro atingindo niveis
bastante altos. Dados da Federagdo Bra-
sileira dos Exportadores de Café (Febec)
indicam que no més de janeiro 592.35¢
sacas haviam sido embarcadas, contrg
878.016 sacas em igual periodo do ang
passado.

Este é o menor volume embarcado
desde abril de 89. A perspectiva & que o
setor tenha mais liquidez a partir da en-
trada da safra de conillon, em maio. Até
14, a alternativa € reduzir ao maximo os
custos, orienta o presidente da Associa-
¢do Brasileira dos Exportadores de Café

(Abecafé), Jorge Esteve.

Metade do montante arrecadado com
a venda do café ofertado no leilio esta
sendo pleiteada pelos produtores para
Investimento em custeio da lavoura, con-
forme informou o presidente do Conse-
Iho Nacional do Café (CNC), Gilson Xi-
menes. A proposta, contudo, ainda estd
sendo estudada pelo secretério de produ-
tos bésicos do Ministério da Fazenda,
Luis Miltom Veloso, explicou o dirigen-
te. :

Ainda dentro da idéia de obter recur-
sos para investir na produg@o, a entidade
esta langando o bonus café. O uso de 5
mil sacas dos estoques como garantia de
dinheiro a ser obtida no exterior ja foi
aprovado, e o Banco do Brasil ja esta co-
megando a operacionalizagdo.




'SOJA
e da
SRS
Clima regular
beneficia lavouras

A regularizagdo das condigdes cli-
maticas nas principais regides
produtoras eleva as perspectivas da sa-
fra de soja na temporada 95/96. Mesmo
que ndo alcance os niveis re-
cordes da safra passada, o
quadro de forte retragdo pin-
tado no inicio do plantio ndo
deve ser confirmado. No Pa-
rana, a produgio pode supe-
rar as previsées mais otimis-
tas, devido ao clima de chu-

. Pais
vas regulares, consolidando o
estado como o maior produ- B ;
tor do Pais. No Rio Grande A9entina
Brasil
do Sul, as chuvas trouxeram Candas

esperanga aos produtores,
que ja contabilizavam perdas

: ont; P CEl
HITEVErsivels na producao ena China
produtividade. O estado foi  jngia
castigado por uma estiagem  |ndonésia

em dezembro, que deve atra-

sar a colheita. Paraguai
Como conseqiiéncia da  Outros
melhoria no clima e da pro-  Total

ximidade da entrada da safra,
o0s pregos no mercado inter-
no estdo caindo. Analistas
consideram normal este tipo de retragdo
nesta época do ano. Em relagdo ao ano
passado, no entanto, os pregos sdo me-
lhores. A saca de 60 quilos base Passo

Unido Européia -5

Leste Europeu

Fundo/RS, por exemplo, esta cotadaa R$
13,40, contra R$ 13,80 do inicio de fe-
vereiro e R$ 12,00 em igual periodo do
ano passado. Em Cascavel/PR, a situa-
¢do € semelhante. A soja tem cotagdo de
R$ 13,60, prego inferior ao do inicio de
fevereiro (R$ 14,00), mas acima dos ni-
veis de 95 (RS 11,50).

Até mesmo em Chicago ja estdo sen-
do sentidos os reflexos da retragdo no
mercado interno. Nos 20 primeiros dias
de fevereiro, os fundos optaram por um
posicionamento mais defensivo, usando
como pretexto a melhoria do clima na
América do Sul. Os contratos com entre-

SOJA - PRODUGAO MUNDIAL - 95/96

(em milh6es de toneladas)

% 94/95 | Part. 93/94
alb (a) |por pais 94195 (b)
-13| 59,41/47,6 | 68,49 | 50,92
4 12,70110,2 | 12,20 12,30
-9 | 23,30/ 18,7 | 25,50 | 24,70
-7 210 1,7 225| 1,85
0,98| 0,8 1,03 0,69
-4 054 04 0,56 | 0,65
-6| 15,00( 12,0 | 16,00 | 15,31
21 4.00( 3,2 3,30 4,00
6| 1,70 14 1,60 1,65
25| 025| 02 0,20 0,26
-11| 1,95| 1,6 220| 1,80
-13| 291 23 3,34 | 333
-9 (124,84 - | 136,67 | 117,46

ga em margo oscilaram entre US$ 7,20 e

US$ 7,25 no periodo.
Em relagdo 4 comercializagdo da soja
colhida na temporada 95/96, hé boas ra-
zOes para acreditar

 08/Fov

Ha1

SOJA - MERCADO INTERNO - BRASIL
- Pregos Médios Nominais (R$) -

|
/[ SOJA-60Kkg ] Al TN
- RS, Passo Fundo, Fob 13,50)( 13,80
- PR, Cascavel, Fob 13,40 || 14,00
| - MT, Rondonépolis, Fob 12,30 ||| 12,50
|- PR, P. Grossa, Cif 14,00 Jf 14,50
|- MS, C. Grande, Fob 12,80 fi| 13,30
- SP, Cif 13,60 ff| 14,50
J MG, Uberlandia 13,50 || 13,50
= Prego Minimo 94/95 (S,SE) \ 8,14\ 8,14

que o mercado bra-
sileiro da oleagino-
sa terd um desem-
penho bastante inte-
ressante, favorecen-

H&4  Variagio HA1
semanas | do os produtores e
(15,50) | permitindo ao me-
15.30 | NOS uma recupera-
13.00 ' g0 da dificil situa-
15,50 | ¢do financeira vivi-
1350 - daem 1995. O sen-
; | timento € de que a
16,29 - conjugagdo de uma
14:50 -~ oferta menor pelos
\ 8,14/ ~ problemas vividos

S nas produgdes dos

Estados Unidos e na América do Sul, com
firmeza do consumo mundial, resulte em
um ano de pregos firmes no mercado ex-
terno, com o conseqiiente repasse para as
cotagdes internas.

Por esse motivo, a recomendagdo € de
cautela na venda da nova safra pelos pro-
dutores brasileiros.0 acompanhamento
rigoroso das flutuagdes de mercado per-
mitird o aproveitamento das melhores
oportunidades de negécios. Devido ao
panorama favoréavel de prego, a sugestdo
¢ de venda antecipada de uma parte da pro-
dugdo (em torno de 20%), visando evitar
uma maior pressdo de venda no periodo
de colheita e dar o folego necessario para
aproveitar os provaveis picos de pregos
no final do primeiro semestre e especial-
mente na segunda parte do ano.

Precos firmes
sinalizam bom plantio
A tendéncia é de que os produtores

de trigo finalmente cultivem uma
boa area na temporada 96. Os pregos no
mercado interno seguem firmes, mesmo
com a leve retragdo de Chicago no inicio
de fevereiro. No final de janeiro, as co-
tagdes no principal mercado dos Estados
Unidos chegaram ao maior nivel em 15
anos, ultrapassando a marca de US$ 5,00/
bushel e permanecendo acima deste pa-
tamar.

O mercado interno segue este ritmo,
aproveitando-se também da elevagdo nas
cotagdes argentinas. Em Ponta Grossa/
PR, o trigo teve prego de R$ 228,00 a
tonelada CIF. Nas Missoes/RS, a tonela-
da custava R$ 175,00 na primeira quin-
zena de fevereiro. Em igual periodo do
ano passado, as cotagdes eram de R$
130,00 e R$ 127,00, respectivamente.

Esta nova realidade de pregos faz com
que os produtores se preparem para au-
mentar a area cultivada. As perspectivas
mais otimistas estdo prevendo uma safra
de 3 milhdes de toneladas, que, se con-
firmada, seria duas vezes a produgdo de
95, No Parana, a estimativa € de um au-
mento de 70% na produgdo, passando
para algo em torno de 1,8 milhdo de to-
neladas.
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A reversdo no quadro da triticultura
nacional, que passou de cinco anos de
desestimulo para uma cultura com ren-
tabilidade em 95 e com previsdo de boa
area plantada, pouco tem a ver com 0
governo. Pelo contrério, somente quan-
do o mercado internacional deu sinais de
recuperagao € que 0 gOVErno preocupou-
se em reunir os representantes do setor e
tentar elaborar uma politica agricola.

Os pregos internacionais € que vém
determinando o otimismo com a futura
safra. O aumento da demanda da China
e da Russia, combinado com a quebra na
safra de importantes paises produtores,
coloca os estoques do cereal em 90 mi-
lhdes de toneladas, o menor nivel desde
a segunda guerra mundial. Como resul-
tado, os pregos subiram ao maior pata-
mar em 15 anos, mexendo até mesmo
com o desestimulado produtor nacional.

A espera pelo governo
c hegando ao inicio da colheita e en-
trada da safra nova no mercado, a

cotonicultura ainda espera por uma defi-
ni¢do do governo. Desta vez, a preocu-
pagdo € com o produto importado dos Es-
tados Unidos € comprpvadamp__nte sub-
sidiado na origem. Varias reunioes entre
técnicos do governo e representantes da
produgdo € industria foram realizadas,
mas pouco ficou definido. .

Segundo fontes do setor, esta defini-
gdo € essencial para o plangjamento de
comercializagdo. Um parecer favoravel
ao produtor podera si gnificar lucros, ain-
da que pequenos, aqueles que se aventu-
raram no cultivo do algoddo. Altim do
aumento na aliquota df: _lmpona(;ao', 0s
produtores nacionais reivindicam a dimi-
nuigdo no prazo de pagamento, que atu-
almente chega a até 180 digsiid

Para ndo comprometer a industria, 0s
produtores até abrem mao do pagamen-
to 4 vista para o produto importado, como
jaacontece com O milho e o arroz. E con-
senso entre o setor que um prazo de 30
dias ja seria suficiente para ‘amenizar a
concorréncia do produto nacional com o
importado.

No ano passado, nem mesmo 0s pre-
¢os recordes no mercado internacional

foram suficientes para diminuir o ritmo
de importagdes. O amplo prazo para pa-
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gamento voltou a colocar o produto na-
cional em segundo plano. S6 obteve lu-
cro o cotonicultor que investiu pesado em
tecnologia. Neste ano, no entanto, o al-
goddo perdeu espago para a soja € pou-
cos produtores investiram em tecnologia.

ARROZ

A produgdo deve ser pelo menos 30%
menor. O clima vem se desenvolvendo de
forma favoravel nas principais regides
produtoras. Os problemas localizados com
doengas ndo deverdo causar prejuizos ain-
da maiores no tamanho da safra.

Rio Grande do Sul contabiliza prejuizos

o s produtores gaichos comegam a
contabilizar os prejuizos em con-
seqiiéncia das adversidades climaticas e
do pouco uso de tecnologias nas lavou-
ras. A queda na area plantada foi de 50.930
hectares. A retragdo em relagdo a 94/95
foi de 13,92%. Além das perdas com a es-
tiagem, o produtor foi desmotivado pela
falta de crédito e a indecisdo governamen-
tal quanto 2 politica agricola.

Em relagdo a produtividade, prelimi-
narmente, se prevé uma redugdo de 8,32%.
Considerando-se uma drea plantada de
845.390 hectares e um rendimento de
4.813 quilos por hectare, a safra gaticha
devera ficar em 4.068.862 toneladas,
21,09% inferior a safra 94/95. Na tempo-
rada passada, foram colhidas 5.156.288
toneladas.

Como resultado desta retragdo, se for

i .

(milhGes de toneladas) Dezembro/95

levado em conta o prego minimo de ga-
rantia do arroz, o estado deixara de rece-
ber R$ 10.896.008,52 na sua economia.
Em relagdo aos pregos, o mercado come-
¢a a experimentar uma queda nas cota-
¢oes, depois de meses de estabilidade.

O mercado interno de arroz teve um
comego de fevereiro calmo em relagdo a
negdcios. Segundo o analista da Bolsa de
Cereais de Sdo Paulo, Romeu Fiod, as
compras para estoques em maior volume
estdo muito comedidas, apenas para re-
posig¢ao. O mercado, que vinha com uma
tendéncia altista até o dia 15 de janeiro,
em razdo das perdas estimadas em 1 mi-
lhdao de toneladas no Rio Grande do Sul
com a estiagem, apresentou uma reversio
total no direcionamento a partir de entio.
Desde o dia 20 altimo, os pregos no mer-
cado ja cairam de 8 a 10%.

Romeu Fiod afirma
f que este novo compor-
'~ tamento se deve a en-

P s

uAcA

o' i ' trada firme da Conab
| 53 52¢ 8 4 - no mercado através dos
E0y - leilGes, garantindo ©
abastecimento, € a ten-
400 déncia a seguir depen-
. a3, d€ em muito da se-
300 3 278 89 giiéncia ou ndo destas
2 - operagdes. Destaca qué
os empacotadores €s-
i tdo abastecidos até 0
inicio deste més de
by 88 87 8 9 & margo. Apesar desta
14 5 18 18 17 retragdo de gre;);:;é

H uma recuperagao
91/92 92/93 9 (p 94/95 ) (estimativa) Sl.ll'gll' mpidamenw’ -Se-
@ Produgao (casca) guindo a expectativa
® importagbes (beneficiado) de cotagdes firmes nes-

¥ Estoques de passagem (beneficiado)

@ Pregos de exp. (US$/t Fob Bangkok, arroz 100% B)

te primeiro semestre,
com as bolsas interna-
cionais sinalizando
uma tendéncia altista
de pregos.



'SUINOS
P

L o S

Aumenta o abate

abate de suinos intensificou-se

em fevereiro, tendéncia que deve
se estender por este més de margo. Com
isso, 0 mercado se mantém bastante ofer-
tado, sem perspectivas de recuperagio nos
pregos. Segundo criadores, a perspectiva
de pregos acima de R$ 1,00 o quilo vivoe

EVOLUGCAO DOS ABATES DE SUINOS

- PR/ISC/RS/SP - 1994/1995 -

(em mil cabegas)

o aquecimento gradual da demanda ndo
aconteceram. E que no periodo de festas
ndo houve o aquecimento esperado. A
queda nos pregos chega a 37,14% nos 1l-
timos 12 meses.

O movimento de retragdo nos pregos
determinou um aumento nos abates € nas
vendas de matrizes. A expectativa dos su-
inocultores é de uma queda na produgédo
j4 a partir do segundo trimestre de 96. Na
primeira quinzena de fevereiro, 0s pre¢os
permaneceram em R$ 0,88 o quilo vivo
em Sio Paulo. Nos estados do Sul, o pre-
o pago ao produtor oscilou, no periodo,
entre R$ 0,67 e R$ 0,70, contra um custo
que chega a RS 0,96.

Em 95, os abates
em Santa Catarina tive-
ram o nivel minimo em
fevereiro — 458,7 mil
cabegas — € maximo

RS b STA. CATARINA RIO G. DO SUL PARANA SAO PAULO de 582,5 mil cabe(;?s
1994 1995 1994 1995 1994 1995 1994 1995 = em agosto. No Rio

Jan 441,3 4819 1959 2243 1468 1472 515 784 | Grande do Sul, o abate
Faev 4084 4587 1861 2243 1358 1436 559 735 ccilou entre 203 mil
Mar 4857 5590 2315 2657 1346 1685 692 937  (ap]) e 274,5 mil ca-
::br 4271 5160 1880 2030 1326 1719 €94 771 Lo gas em agosto. No

ai 494,1 5304 217,8 2525 1526 1747 735 1020 i
Jun 481,1 5291 216,0 2351 1349 1693 761 952 Parandfo/patamipmini-
Jul 4743 5405 211,0 2486 1387 1680 733 1060 1O de ?‘bate foi de
Ago 522,2 5825 2350 2745 1645 1892 80,9 1024 143,6 ;ml cabec;'fxs e
Set 4745 5393 2111 2329 1570 1742 766 960 IGVEIELIO € O MAXIMO
Out 482,2 5587 208,7 2588 1540 1849 885 982 de 193,3 mil ST
Nov 5047 5590 1924 2684 1536 1933 969 110g vembro. Em Sdo Pau-
Dez 511,2 - 2397 - 1558 - 16,0 . lo, o abate oscilou en-
Total ] U‘e73,5mjlcabe¢asem
(Jan/Nov) 5195,6 5855,1 2293,5 2688,1 16051 1884,8 817,8 10334 fevereiro e em 110,9
Total mil cabecas em no-
(Jan/Dez) 5706,8 - 25332 - 1760,9 - 9338 - . vembro.
Fontes: M.A/RS, CEPA/SC, DERAL/PR '
Nota: Abales insp @ nd it

'FEIJAO

Fatores climaticos comprometem
qualidade do produto

D epois de confirmada a hipotese
sobre queda do consumo nacional
de feijdo, analistas e técnicos prevéem
mais um fator negativo para o produto em
96: a falta de graos de qualidade superior.
A tendéncia ja estd sendo verificada no
atacado paulista, principalmente pelo di-
ferencial entre os pregos. Enquanto o fei-
jdo procedente da Regido Sul é negocia-
do na Bolsa de Cereais de Sdo Paulo en-

tre RS 36,00 e R$ 38,00, a mercadoria
extra, oriunda de Minas Gerais, que even-
tualmente abastece o mercado, custa en-
tre R$ 48,00 e R$ 50,00. O volume de pro-
duto “campedo”’ que abastece a praga pau-
lista semanalmente corresponde a menos
de 5% do total.

A queda da qualidade do feijdo, neste
periodo do ano, é conseqiiéncia da estia-
gem, que afetou a produtividade da safra

das aguas na regido Sul e do excesso de
chuvas no periodo de colheita, explica
Francisco de Assis Brito, do Instituto de
Planejamento e Economia Agricola de
Santa Catarina (Cepa). Segundo estimati-
vas preliminares do Instituto, a produgéo
da primeira safra deste ano deve ficar en-
tre 150 e 160 mil toneladas, contra 231
toneladas produzidas em 95. A microrre-
gido de Curitibanos e Campos Novos/SC,
que tradicionalmente produz o grdo ex-
tra, esta colhendo feijao com até 20% de
umidade. A percentagem considerada
aceitavel pelo Ministério da Agricultura
na comercializa¢do de graos €, no maxi-
mo, 14%. “O produto esta tendo que ser
enviado para o secador, e isso deprecia
muito o prego’, afirma Brito.

Ja aregido de Irecé /BA, outra fonte
produtora de feijao de boa qualidade, ndo
deve abastecer o mercado paulista com
grdo de padrdo extra. Segundo Sandra
Hetzel, técnica da Conab, as perdas ainda
ndo foram quantificadas, mas a estiagem
prolongada provocou uma queda signifi-
cativa da produgdo e da qualidade. Corre-
tores paulistas falam em perdas superio-
res a 80% ou uma produgio em torno de
180 a 200 mil sacas. Atacadistas da Bolsa
de Cereais acreditam que o feijdo baiano
ndo serd comercializado em S3o Paulo.
Eles argumentam que, com a redugdo da
qualidade, ndo serd conveniente ao pro-
dutor de Irecé vender seu produto no Su-
deste, considerando-se o custo adicional
de R$ 8,00 entre ICMS e frete.

Fonte: Safras & Mercado

'~ PREGO DO FEIJAO
- Média Mensal -
|~ R% ) Carioca - i
o = Extra Freto
’ Jan 37,11 40,09
Fev 41,75 4342
Mar 41,07 4513
Abri 39,15 40,41
Mai 34,00 39,95
Jun 29,05 36,24
Jul 27,14 35,00
Ago 30,26 35,13
Set 31,08 36,66
Out 32,58 39,25
Nov 31,25 37.55
Dez 4235 3155
Média "3 73 38,37
Anual
Jan 47,09 3552
Fev 4513 32,88
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Tudo pronto para o Agrishow 96

ibeirdo Preto/SP ja estd
R preparada para receber
cerca de 80 mil profissionais
da agropecudria entre os dias
29 de abril e 4 de maio, quan-
do acontece mais uma edigdo
do Agrishow, a maior feira la-
tino-americana do agribusi-
ness. Nos mais de 100 hecta-
res da Estagdo Experimental
do Instituto Agrondmico, se-
réo realizadas demonstragoes
dindmicas de tratores, colhei-

tadeiras, implementos, defen-
sivos etc. A Abimagq, organi-
zadora da mostra, apresenta
como novidades, este ano,
uma area de 10 hectares para
test drive das maquinas e um
espago reservado a comerci-
alizagdo de equipamentos flo-
restais. Até o momento, 80%
dos estandes ja foram comer-
cializados. Qutras informa-
¢oes pelo fone (011) 5582-
6421.

Zootecnia na PUC

Centro de Eventos da

PUC/RS recebe em Por-
to Alegre, a partir de 13 de
maio, produtores e renomados
técnicos nacionais e internaci-
onais para o I Congresso In-
ternacional, VI Nacional e XIV
Estadual de Zootecnia. No pro-
grama, palestras e mesas-re-
dondas sobre varios temas de
interesse do setor, como segue:
A Zootecnia e os desafios do
terceiro milénio, A influéncia
da globalizagdo sobre as ten-
déncias do mercado de carnes,
Perspectivas do setor leiteiro
frente ao Mercosul, O agribu-
siness brasileiro, Impacto da
utilizagdo de repartidores de
nutrientes para monogdstricos,
Topicos sobre exigéncias nutri-
cionais para aves, Aditivos
para alimentagdo em confina-
mento, Exploragdo intensiva de
biifalos, Confinamento de ovi-
nos, Produgdo de alimentos de
alta qualidade, Manejo repro-
dutivo de eqiiinos, Fecundagdo
in vitro de bovinos, Ultra-som
na reprodugdo animal, Melho-
ramento genético ovino e bo-
vino. O evento se estende até o
dia 15. Inscrigoes pelos fones
(051) 338-4344 e 339-4761.

Cia. Real exporta mais 3.000t de 6leo de palma

Companhia Real Agro-
industrial e a Agropalma
ortaram, recentemente,
fféﬁ mil toneladas de dleo de
palma para o México e outras
mil para a Venezuela. Cada to-
nelada foi vendida a US$ 560,
prego para retirada em ﬁelem/
PA. Com esses negoclos, as
duas empresas, que sao as
maiores produtoras nacionais,
destinaram 35% de sud proafua
¢do de 95 para mercados in-
ternacionais. Rica nas vitami-
nas A e E,. a palma mantem
suas caracteristicas naturais
desde o processamento. Do
fruto, que é totalmente apro-
veitado, se extrai o dleo bru-
to, que pode ser refinado e fra-
cionado levando a oleina e
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estearina (gordura industrial),
o0 oleo de palmiste, tirado da
semente, e todo o resto € usa-
do como adubo orgdnico. O
Brasil participa com apenas
0,6% na produgdo

global do

oleo de palma. A CRAI e a
Agropalma, com 33 mil tone-
ladas anuais, representam
40% do total gerado pelo Pais
e sdo o maior investimento da
iniciativa privada no setor.

ministro da Agricultura,
José Eduardo Andrade
Vieira, determinou o ajuste de
padrées das embalagens de
produtos hortifrutigranjeiros
as condigdes de comercializa-
¢do de cada regido. Para via-
bilizar o ajuste, esta sendo for-
mada uma comissdo integra-
da por 18 entidades publicas
e privadas, que ird propor a
reformulagdo destes padroes.
Um dos exemplos mais gritan-
tes da falta de critérios na
embalagem é a laranja. A fru-
ta deveria ser comercializada
em caixas de madeira, com 32
quilos. No Sul, a adaptagdo foi
facil. Mas no Norte e Nordes-
te, devido ao costume da ven-
da a granel, a determinagao
ainda ndo pegou, o que difi-
culta a fiscalizagdo do padrao
de qualidade. Esta adequagdo
também atende exigéncias do
mercado internacional.

9* Expochacra

D e 2] a 24 de margo,
acontece ao norte de Bi-
enos Aires (Junin) a 5° edi¢ao
da Expochacra. O Estabelecl-
mento Maipu, pertencente @
familia Frederking, reservo
340 hectares para milho, 90
para soja e 107 para pasia-
gens, onde serdo analisados 05
desempenhos de sementes hi-
bridas, adubos, defensivos:
mdquinas de colheita, tratores:
equipamentos de irrigagao
implementos etc. Além disso,
a mostra terd concurso de be-
zerros desmamados, exibigdo
de suinos, exposicdo de angis,
leildes de vacas leiteiras, além
de demonstragées eqiieSIres.
Uma das novidades da Expo-
chacra deste ano é o crescen-
te interesse pelo cultivo inten-
sivo, com destaque para 0S
hortigranjeiros.




Raibobank vem com tudo em 96

Fri-Ribe vendeu

- obrar o volume de negé-  to de exportagdo, cambio etc.
mais em 95 D cios, que foide US$ 1 bi-  “A vantagem é que, agora, nos
lhéo no ano passado, é ameta  poderemos alavancar dinhei- FIAT ALLIS, de Conta-
FrioRibe: cowm seds em do Raiboba_nk.do qusil para  ro no mercado, _captando re-  gem/MG, vendeu para a
Pivai s as/SP Jechon 1996. O antincio partiudopre-  cursos tanto aqui como no ex-  construtora Andrade Guti-
Hangu ’ sidente da instituigdo, Tony de  terior”, explicou Tony. errez duas escavadeiras hi-

1995 com um desempenho su- Boom (foto). Como subsidid-

139?’ ior a mégia f: ;g‘i? Zsetgr ria do Raibobank Nederland,
€ ragoes. vegl aaos 4o g, Holanda, o Raibobank vi-

Sindicato Nacional da Indiis-
tria de Alimentagdo Animal
(Sindiragdes), o mercado cres-
ceu 9%, enquanto a empresa
paulista encerrou o exercicio
com uma produgdo 43% supe-
rior ao ano anterior; saltando
de 82 mil para 117 mil tonela-
das. Por conta deste desempe-
nho, o faturamento aumentou
50%, passando de US$ 18 mi-

drdaulicas FH 200 e trés re-
troescavadeiras FB 80 pelo
montante de RS 500 mil. As
mdgquinas serdo utilizadas
nas obras de irrigacao do
projeto Tabuleiro de Rus-
sas, no interior do Ceard.

nha atuando no Pais desde
1989 como representagdo co-
mercial, fato que mudou recen-
temente, quando conseguiu
autorizagdo para atuar como
banco comercial. Mesmo com
este novo status, continuarad
trabalhando apenas com em-
presas e cooperativas, em ope-
ragdes como pré-financiamen-

A INDUSTRIA veterindria
fechou seu balango de 95
com aumento de 13,1% no
faturamento sobre o ano an-
terior, vendendo US$ 782
milhées. Ja é o terceiro mer-

7 ilho TEAR Y e - cado mundial, atrds, ape-
gﬁ::ifiﬁ:ﬁfazlz;" ;f':lffébeo, BU’s na Hoescht nas, de Estados Unidos e
Hugo Cagno Filho, tem a ex- Hoescht, no Brasil, estdi BU'’s @igrpentos, pldsticos de Japao.
plicagio para esta performan- deixando de serumaem-  engenharia, produtos quimi-
ce: profissionalizacdo da sua  Dresa multidivisional e trans-  cos industriais, quimica fina ’4 te
estrutura, com a contratacdo Jformando-se num grupo poli- e tensoativos) passam a ter #0
de executivos externos; divi- empresarial. Essafilosofiaim-  cardter empresarial; ou seja,
sdo da atuag¢do em unidades | plicou na introdugdo do con- cada uma delas é responsdvel PONTA GROSSA/PR abre,
de negécios; e distribuicdo de ceito Business Units (BUS), direta por seus resultados. As no dia 22 de margo, o I°
lucro aos cerca de 230 funcio-  bem como na criagdo de no-  empresas do grupo Hoescht Congresso Brasileiro de
ndrios. “Além disso”, arrema-  Vvasjoint-ventures, nabuscade  no Pais devem registrar, para Plantio Direto Para Uma
ta, “‘oferecemos uma verdadei- escala, especializacdo esiner- | 995: US$ 1,3 bilhao de ven- Agricultura Sustentdvel.
ra assisténcia técnica, tantona  gia. O anuncio foi feito pelo  das liquidas. Este valor; no en- No programa, conferénci-
pré como na pos-venda”. presidente da empresa, Giin-  tanto, deve pular para US$ as, painéis fe'f-'mcos,_ﬂiesﬁ:-

ter Martin, explicando que as 1,7 bilhdo até o fim de 1996. redondas e exposi¢ao ae

equipamentos para o seior.
Informagédes: fone/fax

Ford consolida sua posi¢cdo no mercado de caminhdes [/ 555 0r0

Ford Brasil anunciou, re- e a convencional. A monta- cana-de-agiicar, e do Cargo A

centemente, a consolida-  dora também vai intensifica- 4030, cavalo-mecdnico paé;a f%igg ‘;‘iﬁﬁfﬁ.ﬂgﬁﬁ.
¢doda v:ce-ha_ferc{ng:a nomer-  ras vendas do Cargo 2425, o transporte de cargas de até ;m de pragas e doengas jd
cado de caminhdes e novos  especifico para a colheitada 40 toneladas. 7ém a sua disposicao o iné-
produtos para ampliar sua g omgs =g B O e dito manual Métodos de Se-
participa¢do nas vendas. A -S4 legdo de Microorganismos
empresa fechou 1995 com a Antagénicos a Fitopatoge-
venda de 10.960 unidades, nos. Pedidos para o Centro
crescimento de 42%, o mai- ' Nacional de Pesquisa de
or do mercado nacional. Monitoramento e Avaliagdo
Conforme o gerente de Ope- de Impacto Ambiental, fone
ragoes de Campo, Orlando (019) 867-5633.
Merluzzi, a Ford deve ampli-
ar mais sua participagdo no
segmento a partir do inicio
das vendas do caminhédo C-
814, que, juntamente com o
modelo F-4000, fard da em-
presa a unica do Pais a pro-
duzir veiculos em duas op-
¢oes de cabine: a avangada

HOLAMBRA/SP sedia, de
28 a 31 de margo, a Horti-
tec 96, exposicdo técnicana
darea de horticultura. Estio
previstos lan¢amentos de
produtoes, apresentagio de
novas tecnologias e ciclo de
palestras.
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Feijao que brilha
Imagine um gréo de feijdo que aparen-
ta estar sempre novo, atraindo o consu-
midor. Pois esta é a caracteristica mais vi-
sivel do cultivar guapo brilhante, desen-
volvido pelo Centro Nacional de Pesqui-
sa Agropecuaria de Clima Temperado, de
Pelotas/RS, e recomendado para todo o
Rio Grande do Sul. O agronomo Expedi-
to Paulo Silveira aponta as principais ca-
racteristicas agronomicas: porte ereto,
vagens que ndo encostam no solo, possi-
bilita colheita mecanizada e produtivida-
de média estimada em 1.900kg/ha (tanto
no experimento como a campo). Outras
informagdes: (0532) 21-0933.

Manual inédito

A Empresa Brasileira de Pesquisa
Agropecuaria (Embrapa) langou, recente-
mente, 0 Manual de Microbiologia de Ali-
mentos, dirigido a técnico estudantes que
trabalham com controle fie quahda.xde .de
alimentos na agroindustria. E a primeira
obra do género em lingua portuguesa. Sua
autora, Regina Silva de Siqueira, trabalha
no Centro Nacional de Pesquisa de Tecno-
logia Agroindustrial de Alimentos, com
sede no Rio de Janeiro. A obra Pode ser
encontrada no Servigo de Produgdo de Ir}-
formagdo na sede da Embrapa, em Brasi-
lia. O fone: (061) 347-4991.

E de graca!

mbrapa, através do CentrolNaca-
ona?d% Pesqlljlisa de Soja (CNPSoja), de
Londrina/PR, esta dnstnbpmc!o, gratuita-
mente, dois folhetos explicativos (e bem
ilustrados) sobre como_ndqnt;ﬁcar e se
defender de duas das principais doengas
da soja: 0 nematodide-do-cisto € o can-
cro-da-haste. Os interessados de\{em ~fa-
zer a solicitagdo ao setor de publicagdes
do CNPSoja, caixa postal 231, CEP
86001-970, Londrina/PR.
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Em busca da manga longa-vida

Segundo fruto tropical mais produzi-
do no mundo, perdendo apenas para a ba-
nana, a manga tem dificuldades de con-
quistar o mercado internacional por uma
particularidade: depois de colhido, o fru-
to desenvolve muito a respiragido e dete-
riora-se com facilidade. Por isso, a Facul-
dade de Engenharia de Alimentos da Uni-
versidade de Campinas estd concluindo
trés pesquisas sobre a fruta, sob a orienta-

Trigo nos cerrados

O Brasil Central apresenta boas con-
digdes para o cultivo do trigo duro, ideal
para o fabrico de massas. Quem garante
€ o pesquisador Julio César Albrecht, que
trabalha no Centro Nacional de Pesquisa
Agropecuéria dos Cerrados, unidade da
Embrapa sediada em Planaltina/DF. Se-
gundo ele, a maior parte dos solos onde
¢ cultivado este cereal € composta de alu-
minio toxico, além de haver excesso de
umidade, o que favorece a ocorréncia de
doengas fingicas. Ja nos cerrados, garan-
te, devido a baixa umidade, estas doen-
gas ndo proliferam, além de ser possivel
fazer a colheita com 12% de grau de
umidade. Na regido, o ciclo vai de 105 a
120 dias, com o plantio sendo feito em
maio e a colheita em setembro. Ele disse
que, em breve, os produtores poderdo
contar com variedades recomendadas
pela pesquisa oficial.

¢do do engenheiro quimico Theo Guenter
Kieckbush. O primeiro deles tenta conser-
var a fruta in natura, a fim de estender
sua vida de prateleira. O segundo € o de
congelamento de fatias, usando técnicas
combinadas com pré-secagem. Finalmen-
te, o terceiro trabalho visa conservar a
manga por desidratagdo osmotica (com
solugdo de sacarose e glicerol), ja utiliza-
da com sucesso na goiaba e na banana.

E o fim do gafanhoto

O Rio Grande do Norte esta pro-
duzindo um fungo capaz de controlar
biologicamente os gafanhotos, inseto
que deixa um rastro de destrui¢do por
onde passa. A descoberta € do pes-
quisador Marcos Anténio Barbosa
Moreira, que trabalha na Empresa de
Pesquisa Agropecuaria do RN (Em-
parn). O fungo, Metarhizium flavovi-
ride, encontrado no municipio de Jan-
daira, servira de base para a produ-
¢do de um bioinseticida que, ao con-
trarios dos quimicos, ndo causa im-
pacto ambiental. Segundo Moreira, ja
ficou estatisticamente provado que o
indice de mortalidade dos gafanhotos,
com este patdgeno, chega a ser supe-
rior a 70%. O produto comercial deve
chegar ao mercado dentro de dois
anos.

A pesquisa se une contra a salmonelose

Universidade de Campinas/SP (Uni-
camp), Vallé e Instituto de Pesquisas Tec-
nolégicas de Sao Paulo (IPT) estdo unin-
do esforgos para obtengdo de vacina con-
tra a salmonelose, diarréia bacteriana con-
siderada a principal causa-mortis de bo-
vinos recém-nascidos. “A nossa preocu-
pagdo € desenvolver um produto para ser

utilizado como prevengdo, diferente do
que ocorre hoje, quando a vacina so6 é uti-
lizado durante os surtos da doenga”, es-
clarece Margareth Simdes de Oliveira,
pesquisadora do IPT. Alids, o grande pro-
blema das vacinas existentes é que as bac-
térias costumam ter polissacarideos como
estrutura propria e é comum ocorrerm
choques endotérmicos
nos animais, causados
por toxinas presentes
nos produtos. Como 0
choque varia de animal
para animal, ndo € pos-
sivel determinar a qua-
lidade deste produto.
Como conseqiiéncia,
os criadores ndo costu-
mam utilizar esta vaci-
na como forma de pre-
vengdo da doenga.



OVIDADES NO MERCADO

I E o protetor da cana

Criado especificamente para a cultu-
ra da cana-de-agUcar brasileira, Advan-
ce é um herbicida que pode ser utilizado
tanto em pré como em pos-emergéncia
no controle de plantas daninhas. E sele-
tivo a cultura e aplicado em baixas dosa-
gens, na formulagdo granulos dispersi-
veis em agua. Algumas ervas controla-
das: capim-marmelada, capim-coloniio,
corda-de-viola, caruru e trapoeraba. Du
pPont do Brasil S/A, Alameda Itapecu-
ru, 506, CEP 06454-080, Barueri/SP,
fone (011) 421-8525, fax 421-8128.

 Este

vale

por

dois |/ =
sl EERNECI

bernicida € ARNIGIDA E BERNIGIOA ||

vermicida
injetavel
indicado no
tratament_o
de vermi-

noses gas- |
trintestinais e tratamento e controle das

infestagdes da larva do berne, em ovi-
nos, bovinos e suinos. Um frasco de
200ml dosifica 50 cabegas de 200kg de

eso vivo. O principio ativo é o triclor-
fon 50%. Apresentagdo: caixa com 12
unidades. Purina Nutrimentos Ltda.
— Depto. de Prods. Veterindrios, Ro-
dovia Campinas/Paulinia, km 122,
CEP 13140-000, Paulinia/SP, fone
(019) 884-7186, fax 884-7196.

Il Comunicacéo
moderna

O Satphone SP 1600, semelhante aum
telefone celular, funciona em qualquer
ponto do planeta, gracas a ajuda do satéli-
te Inmarsat, 0 mesmo que acompanha as
frotas navais pelo mundo todo. O equipa-
mento € digital e opera em microondas na
faixa de 1,5-1,6 Ghz (gigahertz). Pode
transmitir e receber fax e dados. Ideal para
fazendas localizadas em pontos isolados.
ProSat Comunicacdes, Rua Amélia de
Noronha, 169, CEP 05410-010, Sio
Paulo/SP, fone (011) 280-2870.

I Uma nova geracéo
de herbicidas

Especifico para o controle da tiriri-
ca (Cyperus rotundus) na cultura da
cana-de-aguicar, Sempra € o mais novo
herbicida pés-emergente que a Monsan-
to estd colocando no mercado. De gran-
de importancia para o setor sucroalcoo-
leiro, Sempra representa um avango no
controle desta planta daninha, que é res-
ponsavel pela redugdo de 30 a 40% da
produgdo agricola. Monsanto do Bra-
sil S/A, Rua Paes Leme, 524, 14° an-
dar, Pinheiros, CEP 05424-904, Sio
Paulo/SP, fone (011) 817-6223, fax
817-6252.

Fios especiais para fruticultura

Belgo-Parreiral e Frutifio sdo os no-
vos arames langados pela Belgo para uti-
lizagdo na fruticultura. Sdo desenvolvidos
com ago de alta resisténcia e com galva-
nizagdo pesada, o que Ihes conferem mai-
or durabilidade. O Belgo-Parreiral ¢ apre-
sentado em embalagens de 250 e 500m,
com bitola de
4mm, sendo re-
comendado
para latadas de
videiras e kiwi-
zeiros, para
amarragdo
transversal de
espaldeiras em §
lira de videiras e
para rabichos de 4
latadas e espal-
deiras de videi-
ras, kiwizeiros e
maracujazeiros.
Ja o Frutifio, §
com embala-
gens de 500 e
1.000m, bitola
de 2,10mm,
pode ser utiliza-

do em malhas de fios simples de videi-
ras e kiwizeiros e como fios de espaldei-
ras de videiras e macieiras. Cia. Siderr-
gica Belgo-Mineira, Av. dos Andradas,
1.093, CEP 30120-010, Belo Horizon-
te/MG, fone (031) 219-1391, fax 217-
4280.




ONTO DE VISTA

Estao querendo matar o porco

suinocultura brasi-

leira esta diante de

um impasse gerado

por uma politica confusa,
injusta e com regras inde-
finidas, que criam dentro
do setor produtivo um mo-
mento de intrangiiilidade,
descapitalizagdo e, por con-
seqiiéncia, levam 0 nosso
produto a riscos € perdas ja-
mais vistos nesse segmento.
Sabemos da importan-
cia do trabalho de pe}rceria
feito entre a industria € 08
criadores, procurando solp-
cionar o problema sanitario
do rebanho nacional em
busca do mercado externo.

Valdomiro Ferreira Jinior preside a Associagdo Brasileira dos Criadores
de Suinos (ABCS), a Asseciagdo Paulista de Suirocultores, o
Sindicato Nacional dos'Suinocultores (Sinasui) e a Bolsa de
Comercializa¢cdo de Suinbos de SP.

que temos um arduo cami-
nho a ser perseguido. Nes-
se momento, trabalhamos
para buscar o terceiro se-
tor (mercado varejista),
para que possamos atingir
um equilibrio de pregos, a
fim de manter todos os se-
tores vivos dentro da ca-
deia.

As distorgdes que ocor-
rem entre o caminho da
granja até a mesa do con-
sumidor sdo bastante hete-
rogéneas.

— A segunda solugdo €
a formagdo das Camaras
Setoriais de Suinos, que
vem de encontro a concep-

E importante salientar que, '— -
nesta parceria, 0 risco € muito maior
para 0 criador, em fungdo da propria sis-
tematica implantada pelo Programa'de
Controle e Erradicagdo da Peste Sump
Classica. O impasse € fruto do desequi-
librio existente entre as partes.

Do lado do criador, ha sempre um
co de ocorrerem focos que
tam o Programa, deixando-o
o mercado interno.

grande ris

comprome ]
apenas uma opgdo: 0 mercaco 1nte
J4 na outra ponta, a industria utiliza o

Programa para buscar novos mercados
(extemos) e, a0 mesmo tempo, se vale
das importagdes para pressionar as que-
das de prego no mercgdo interno.

Uma outra situagao é a politica de
linhas de financiamento por parte do
Governo Federal, que veio a publico so-
licitar do setor produtivo a coragem para
enfrentar o desafio de aumentar a prc(i)-
dugdo. Segundo 0 governo, odmer:?es?
teria um crescimento no segun o’s§:t ;
tre de 1995. Sempre com O eslpm (;'es?
colaborar e acreditar, a suinocu turaé =
pondeu ao chamado e, hoje, em (r:‘n :
estamos 6% acima da produgdo do ano

anterior.
Para a nossa surpresa, o quadro real

é outro. Estamos no apice da produgdo,
mas ndo temos pregos que consigam pa-
gar 0s N0ssos custos de produgao e,lpal{a
piorar ainda mais, ndo temos uma linha
de financiamento clara para custear as
perdas do atual momento.
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Para ndo ficar apenas na critica,
como representante da entidade nacional,
temos a fungdo — e até, por que néo di-
zer, a obrigagdo — de buscar alternati-
vas para viabilizar o setor suinicola.

Aproveitando a oportunidade, quere-
mos mostrar algumas solugdes praticas
que estdo em andamento pela ABCS/Si-
nasui.

— A primeira delas diz respeito a or-
ganizagdo da comercializagdo de suinos
vivos. Ha quatro anos, pela Associagdo
Paulista, criamos a Bolsa de Comercia-
lizagdo, que desde o inicio teve a preo-
cupagdo de realizar uma bolsa fisica
(venda e compra).

Acreditamos que a Bolsa, ao longo
desse periodo, vem servindo como um
instrumento de formagéo de pregos para
o mercado nacional, tentando dessa for-
ma corrigir as distorgdes praticadas até
entdo.

Em 21 de novembro de 1991, a rela-
¢do suino/carcaga era de 53,48%. Apos
um ano de Bolsa, essa relagdo atingiu
55,63%; dois anos depois, atingiu
58,14%; e em 1995, atingiu 62,24%.
Temos a convicgdo de que encontramos
o ponto de equilibrio dessa relagdo. As-
sim, na visdo do segmento (cadeia pro-
dutiva), conseguimos diminuir o dese-
quilibrio entre dois setores dessa cadeia

(produtor/frigorifico).

Néo podemos perder de vista ainda

¢do do agribusiness.

Podemos relatar algumas experiénci-
as, como a importancia de analisarmos
todo o complexo suinicola, desde a ma-
téria-prima até o nosso produto final, na
mesa do consumidor.

Essa troca de informagdes tem nos
ajudado a compreender e a executar me-
didas e agdes que busquem uma solugdo
globgl em detrimento de favorecermos a
fadela endo apenas um setor do segmen-

0.

Nido adianta termos uma realidade
para as fabricas de ragées se nio manti-
VEImos na mesma proporgio alternati-
vas para o setor de produgio de animais.

— A‘tercelra agdo pratica que esta-
mos realizando 2 frente da ABCS/Sina-
Slll'é a campanha de marketing, com dois
objetivos bésicos: num primeiro mo-
mento, trabalhamos com a valorizagio
da imagem do produto suino, principal-
mente perante o consumidor; e num se-
gundo plano, queremos incrementar as
vendas do nosso produto. A meta é cres-
cer _até 0 ano 2.000 em trés quilos por
habitante/ano; ou seja, atingir um con-
sumo de 12 quilos por habitante/ano.

E importante salientar que essa cam-
panha vem sendo conduzida passo a pas-
80, pois entendemos que a mudanga de
cultura e habitos alimentares nio se faz
da noite para o dia. Com essa visdo, pre-
tendemos realizar agdes de marketing
més a més. FJ




Uma nova categoria de
lubrificantes para maquinas
agricolas,

Shell excede novamente: langa
Rimula X, o multiviscoso com
Shellvis 50. Desenvolvido
através da mais avancada tec-
nologia do mundo.

Maratona Rimula X. Nenhum
outro éleo foi tio exigido.

Para provar a resisténcia, o
desempenho e a durabilidade
de Rimula X, Shell realizou a
Maratona Agricola Rimula X.
447 horas de trabalho, acom-
panhadas por técnicos do

FAZENDA ITAMARATI

ulu .44 hos de

trabalho sem parar.

INMETRO, em tratores e co-
lheitadeiras das principais mar-
cas. Sob as mais exigentes
condic¢Ges e extremas variacoes
de temperatura. De sol a sol,
sem trocas. Ultrapassando
todos os limites.

e proporciona muito mais
economia com manutengao,
combustivel e lubrificante.

Rimula X.
0 novo campetio do campo.

Rimula X. Um superdleo

para as suas SllpEI’Sﬂfl‘(lS.
Rimula X é um multiviscoso
15 W-40 com grande poder
anticorrosivo, antidesgastante e
antioxidante. Que garante uma
incompardvel capacidade de @
limpeza, protege muito mais,

aumenta a vida 1til dos motores Vocé confia. a Shell excede.

STANDARD OGILVY




ZETUNE

A SEMENTE DA BOA COLHEITA.

A Caterpillar tem contribuido sensivelmente para o aumento da produtividade de graos no Brasil e no mundo,
através de sua linha de tratores agricolas. Por possuirem esteiras que substituem rodas, os tratores Agroline
proporcionam baixa compactacao, conservando e preservando o solo. A baixa compactac@o facilita a penetragao
das raizes, aumentando assim a sua safra. Os tratores de esteiras Caterpillar tém, ainda, maior capacidade de tracao
e foram projetados para trabalhar com grandes implementos, reduzindo seus custos consideravelmente.

Nao importa o que vocé planta: soja, mitho, arroz, trigo, algodao etc.

A Caterpillar tem o trator agricola que vocé precisa. E so escolher.

‘Consulte o seu revendedor.

CATERPILLAR



