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Tudo o que 0 homem do campo
precisa é de um bom pedaco

de terra, algumas ferramentas,
sementes e um microcomputador.

0 emgresério rural que possui um micro, um modem e um telefone pode
gbter‘mformagﬁes precisas sobre todos os assuntos que dizem respeito

a agricultura e pecudria no Brasil. Para isso, basta acessar o AGRO-400,
desenvolvido pela Embratel em parceria com a Sociedade Rural Brasileira
e as Secretarias de Agricultura. 0 AGRO 400 traz informativos rurais.
consultoria legal, precos do mercado nacional e internacional e uma
completa assessoria econémica. que informa desde as relacbes de
produtos disponiveis e seus respectivos precos até os salarios rurais por

Salles/DMB&B

AGRO 400, Via Embratel. Informatizando a vida no campo.

Eo agropecuarisia néo_foi esquecido.
35 mais recentes noticias do setor,
cdes para o homem do campo,

“'
Ministério

regido e categorias de trabalhadores.
via Internet, ele também tem acesso as
AGRO 400, Via Embratel. Um mundo de informa

Procure a Embratel mais proxima de sua localidade

r(@§ ENMBRATEL das Bﬁﬂ

= : icacoes [
S= SISTEMATELEBRAS Comunicas M AcAo

http://www.embratel net.br
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A grande aF'o;ta da bolsa

uso do mercado de commodities agropecudrias no
Brasil ainda ¢ incipiente, mas a potencialidade
do Pais como produtor e exportador de derivati-

possivel conseguir efeito tdo amplo com uma iniciativa iso-
lada — o que é justamente a proposta do projeto agricola
da Bolsa. Cintra Neto, de 48 anos, natural de Presidente

VoS aponta para um cresci-
mento significativo nos
proximos anos. E sdo esses
mercados agropecudrios
que estdo na pauta de pri-
oridades de desenvolvimen-
to da Bolsa de Mercadorias
& Futuros, com sede em Sdo
Paulo/SP. Este ano, fica
pronto um grande projeto
com diagnosticos e sugestoes
para que o mercado de pro-
dutos rurais ganhe incre-
mento e o Brasil possa, fi-
nalmente, ser o local de for-
magdo de precos dos princz:-
pais produtos aqui produzi-
dos. O objetivo final do pro-
jeto é aumentar os atuais vo-
Iumes negociados na BM&F
em até sete vezes.

Segundo 0 presidente do
Conselho de Administragdo
da BM&FE, Manoel Félix
Cintra Neto, o processo de
uso cada vez maior desses
instrumentos € uma questao
de tempo. Para ele, atingir
esse patamar requer Inict-
ativas integradas e ndo é

Prudente/SP, é formado
em Economia pela Facul-
dade de Ciéncias Econd-

Manoel Félix Cintra Neto, economista, presidente da Bolsa de
Mercadorias & Futuros: pretendemos aumentar a negociacao de
derivativos agropecudrios em alé sete vezes

micas da Universidade
Mackenzie, de Sdo Paulo/
SP, e atua no mercado fi-
nanceiro desde 1972, sen-
do atualmente diretor-pre-
sidente da Corretora Mul-
tiplic. Na BM&F, Cintra
Neto estd desde janeiro de
1994. Jd foi também pre-
sidente da Associacédo
Nacional dos Bancos de
Investimento (Anbid), e di-
retor da Federacdo Bra-
sileira das Associagées de
Bancos (Febraban).

Nesta entrevista, o pre-
sidente da BM&F fala um
pouco sobre o projeto em
questdo, dos negocios com
derivativos agropecudrios
no Brasil, no mundo, e
analisa as perspectivas do
setor com as novas medi-
das tomadas pelo governo
depois da turbuléncia ori-
ginada nos mercados asi-
dticos.

Divulgagio/BM&F

A Granja — Para que o produtor
entenda melhor como funciona a
BM&F, o senhor pode explicar em de-
talhes como sio feitos os contratos fu-
turos das commodities agricolas.

Manoel Félix Cintra Neto — Um
mercado futuro, agricola ou voltado para
ativos financeiros, tem por objetivo pro-
piciar a fixagao de pregos das commodi-
ties para datas futuras, promovendo as-
sim, de um lado, a possibilidade de um

agente produtivo poder trabalhar com
metas previamente conhecidas e, de ou-
tro, permitir que os riscos de precos de
uma atividade possam ser melhor equali-
zados. Operacionalmente, o modo de in-
gressar nos mercados futuros € sempre
por intermédio de uma corretora associ-
ada a Bolsa, que executard as ordens de
seu cliente e também auxiliard na esco-
lha da melhor estratégia de operagao.
Atualmente, a BM&F tem 129 correto-

ras associadas. As ordens sio executa-
das em pregio, uma sala de negociacdes
onde, através de ofertas de preco de com-
pra e venda, chega-se ao valor mais justo
e transparente. Diariamente, sdo feitos
0s acertos financeiros referentes a gan-
hos ou perdas por conta dessas varia-
coes de precos, que no jargao de mer-
cado chamam-se ajustes didrios. Por se-
rem padronizados, os contratos futuros
permitem ainda que, a qualquer tempo,
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da data de inicio de operacdes a data fi-
nal do contrato, possa-se sair do merca-
do, o que propicia corre¢oes de estraté-
gias que eventualmente ndo se mostrem
acertadas.

O que se viu no final de
outubro foi uma
“turbuléncia globalizada”

P — Ha uma ligacao direta com 0s
ativos financeiros nao-agricolas ou sao
mercados distintos?

R — Naio. Os precos dos mercados
agricolas sdo afetados pelos fatores de
oferta e demanda desses produtos. Porém,
como qualquer atividade econdmica, 0s
agricolas sdo afetados pelas taxas de juro
e de cambio. Por exemplo, uma alta na
taxa de juro encarece o crédito rural, di-
minui o consumo e aumenta o custo de
estocagem. Esse efeito acaba atingindo
o prego dos produtos agricolas.

P — De que forma a gangorra das
bolsas mundiais interfere na negocia-
cao das commodities agricolas?

R — O que se viu nos Gltimos dias
de outubro de 1997 foi uma situacao re-
lativamente nova, do ponto de vista bra-
sileiro e, de certa forma, em nivel mun-
dial. Foi o que s€ P
turbuléncia globaliza
financeiros necessarios
sicbes em alguns merca
nais forgaram
no mercado interno,
cilagdes d

cura por p

do de taxas
eriodo foi feita com bastante compe-

téncia tanto pelas autoridades federais
como pelas bolsas, que adotaram rapi-
damente medidas de combate ao panico
ue se iniciava e que, sem um ataque
enérgico, poderia impactar a politica
economica do Pais. Acreditamos, no
entanto, que isto é tempordrio, ressal-
vando sempre a necessidade de que as
reformas estruturais propostas por este
governo como importantes para a redu-
cdo dos diversos déficits governamen-
tais precisam ser aprovadas e implemen-
tadas, sob risco de continuarmos com
grande vulnerabilidade a situagdes como
a provocada pela crise nas bolsas asid-
ticas. No caso especifico das commodi-
ties agricolas, 0s pregos nos mercados
futuros de boi gordo e milho (produtos
voltados basicamente ao mercado inter-
no) sofreram uma ligeira queda devido
40 aumento na taxa de juro. Os demais
produtos, café, agiicar, soja e algoddo,

da, onde os fluxos
para cobrir po-

rotecdo cambial ou no merca-
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6de chamar de uma

dos internacio-
pesadas vendas de ativos
gerando grandes 0s-
e precos e um aumento de pro-

de juro. A travessia desse

ndo sofreram impactos.

P — Que outros fatores interferem

nos contratos agricolas negociados na
Bolsa?
3 R — Existem fatores conjunturais
inerentes & propria atividade econdmica,
como as variacOes climaticas, a oferta
maior ou menor de produtos, entre ou-
tros, que influenciam de modo a gerar
maior ou menor necessidade por parte
dos agentes de producdo de realizarem
operagoes de protecao nos mercados fu-
turos. Em linhas gerais, tudo o que im-
pacta a formacao de um prego no merca-
do fisico leva esse cendrio para a forma-
cdo de precos futuros.

P — Isso quer dizer que 0s pregos
s@io indissociaveis?

R — Necessariamente, 0s precos no
fisico e no futuro andam juntos, guarda-
das as variacdes quanto ao periodo de
tempo para o qual estd sendo praticada a
negociacido e as situacGes conjunturais
que afetam as expectativas de valoriza-
cdo ou depreciacao desses valores. Isso,
do ponto de vista de negociacio global.
Mas cada agente tem ainda suas necessi-
dades individuais de protecao de precos,
relacionadas com o escalonamento de
comercializa¢ao que espera impor a seu
produto.

Taxa§ de juro e moedas:
estes sao os contratos que
dao maior liquidez

P — Atualmente, quais sao os con-
tratos de maior liquidez no mundo?

R — Mundialmente, os contratos de
ativos financeiros movimentam os mai-
ores volumes nos mercados futuros de
bolsas mundiais. Na Chicago Board of
Trade, mesmo sendo ela também a maior
bolsa de futuros agropecudrios do mun-
do, estes tltimos mercados representam
27% do total negociado. Em linhas ge-
rais, os contratos de maior liquidez sdo
os de taxas de juro e moeda. Nos agrico-
las, os contratos mais liquidos sao o com-
plexo soja, milho e trigo. Em seguida: o
acticar e o café.

P — E no mercado brasileiro, quais
os contratos mais valorizadss?

R — O Brasil nio foge a regra. Na
BM&F, o mercado de taxas de juro € o
mais ativo, representando cerca de 47,5%
do total negociado; a seguir vem o mer-
cado de taxas de cimbio, com 34,5% do
total; o terceiro maior mercado € o de
indice de agdes, que corresponde a 6,5%

do total geral. Os mercados futuros agro-

pecudrios respondem por menos de 1%

do ’vplume negociado. Dentre os agrope-
cudrios, os produtos mais negociados sao
café e boi gordo. Entretanto, acreditamos
que os mercados de soja, milho, aciicar e
algoddao venham a se desenvolver e ga-
nhar uma grande liquidez.

Queremos criar um
mercado forte para os
derivativos agropecuarios

P — Como as negociacdes de con.
tratos agropecudrios vém se compor--
tando no Brasil nos uiltimos anos?

R — Observando o volume de aori
co}as pegociados na BM&F desde 1591{
até hoje, vemos que passamos de 14,5 1;
contratos para aproximadamente 3(50 }l
nesse periodo. O volume financeiro ¢ i
bém passou de RS 120 milh&es par. St
3 bilhdes. Porém, esse volum 2 R$
crescer na medida em que mai
venhal_'n a participar do uso des
tante instrumento. Adiciona]
Brasil vem modernizando sey g
comercializa¢do e financiamen
la, 0 que certamente desemboc
do mercado futuro.

P — Se comparado ¢
cados importantes noorglu‘:l“dtl‘()s Mer..
estd o mercado de opcoes by & Comg

R — No Brasil, as opgaeg asl]ﬁlro?
do mais conhecidas devidg a0 gl Sen-
te trabalho do governo, com "Mportan_
para venda de milho. Quanto mO_s leilﬁes
ticar o uso de instrumentog deals S€ pra.
como este, mais facil seri de Mercaq,
as opgdes no Brasil. Acredis, . Olver
com o crescimento dos cont 008 que
naturalmente os contratos dratos fut ,
rao mais utilizados, comg ali-? OP¢deg (.
Estados Unidos. 45 OCorrg 3=

P — A sobre i
frente ao délar te;ailr(::c::?e 20 g, r
vamente nos contratos? 40 Neg.. A

R — O melhor sinalizag SR
do de cambio frente ag realo»r e
futuro de délar da BM &R ee Qcontrca*
senso entre os participanteg 33 € Qr Ao
cado se hd essa sobrevalor; SS8e rnon"
qualquer forma, ndo se tem cez ACao, Er G
sera o resultado sobre o (;Omrrtﬁ.3 qu 5
nacional das recentes degy, “ICio ing al
das moedas asidticas. Espeéifa Olizpps
BM&F, os contratos ag“'collca'
am com 08 MeSMos volyp, e

anterior a crise. ® do
P — O que deve sep feit

senvolver 1o Pais um mey,.. Para q

turos mais dinimico? ftado ge f::
R — Nio é possive] ¢

c deveré
S agenteg
se lmp()r..
{Tlente,

lStema de
10 agricq_
ara no usg

= 0 .
tio amplo com apenas umg . oL feito
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lada. Na verdade, é um conjunto de me-
didas que devem ser implementadas de
modo a se atingir o objetivo final que é,
mais que o desenvolvimento dos merca-
dos futuros, a criacio de um mercado
forte de agropecudrios, para trazer para
o Pais a formacao de precos de seus prin-
cipais produtos. A BM&F estd desenvol-
vendo um grande projeto cuja meta € ele-
var a negociac@o de derivativos agrope-
cudrios em até sete vezes relativamente
ao volume particado hoje. Para tal, vari-
as sugestdes s@o feitas, como a criacdo
de mercados de pregio e eletrdnico de
Cédulas do Produto Rural (CPRs), cujo
objetivo é trazer mais financiadores para
a agricultura, ao mesmo tempo em que
se preserva a equivaléncia-produto ao
agricultor; criacdo de fundos de investi-
mento agropecudrios, com pelo menos
51% da carteira em ativos agricolas; aber-
tura de escritérios de representacdo da
BM&F no interior do Pais; incentivo a
comercializacio de estoques reguladores
do governo através do sistema de opcdes;
financiamento das operacoes em bolsa e
internacionalizacido dos contratos agro-
PECcudrios.

Importante: agricultor
pode ingressar no mercado
através da cooperativa

P — Quais sdo os pontos mais im-
portantes do projeto e 0 que € necess-
rio para que a BM&F coloque o pro-
jeto em pratica? i

R — Basicamente, as iniciativas de-
pendem de aprovagao de algumas medi-
das pelo Banco Central (BC). Uma delas
é a internacionalizacdo dos mercados da
Bolsa, permitindo que investidores es-
trangeiros venham a operar diretamente
neles. As conversas neste sentido tém evo-
luido de modo adequado, estando agora
centradas nas equipes técnicas governa-
mentais e da Bolsa, para discussao de as-
suntos operacionais. Dentro dos itens mais
importantes, jé solicitamos ao BC a apro-
yagdo para que o contrato de Cédula do
Produto Rural (CPR) tenha cldusula de
liquidagao financeira € nao s6 por entre-
ga fisica, sem 0 qué nao seria possivel sua
negociagdo no pregdo. Outra solicitagdo
feita ao BC € que os bancos possam utili-
zar parte dos 1ecursos de cré_dito rural_obri~
gatorio (25% do compu]sé_mo) para finan-
ciamento dos ajustes didrios dos merca-
dos futuros agropecudrios; ou seja, 0s
débitos referentes a posigoes feitas nes-
ses mercados. A Bolsa estd sugerindo um
patamar nio superior a 5% desses recur-

sos, pois é um dinheiro barato, compara-
do com as taxas praticadas no mercado,
0 que portanto nio oneraria a operacao
em derivativos.

Precisamos de um
tratamento tributario
simplificado e nao-oneroso

P — Com a abertura de escritorios
mais proximos do produtor, que regi-
oOes serao priorizadas?

R — O objetivo desses escritérios
regionais € levar informacio sobre os
mercados derivativos da Bolsa aos pro-
dutores e, a0 mesmo tempo, aproximé-
los da BM&F, de modo a atender mais
prontamente suas dividas e demandas.
Assim, a estratégia para escolha dos lo-
cais passa, necessariamente, pelo peso da
regido quanto a producio e comerciali-
zacao das commodities. No primeiro se-
mestre deste ano a BM&F pretende abrir
representacoes em Varginha/MG, para o
mercado do café, e em Campo Grande/
MS, ligado ao boi gordo.

P — O produtor hoje estd mais an-
tenado para as negociacoes na Bolsa?

R — Os agriculturores modernos ji
ndo discutem mais se é bom ou nao fazer
cobertura de precos em Bolsa. O que se
discute hoje € quais as melhores estraté-
gias de operagdo. Na pratica, se verifica
que os produtores mais instrumentaliza-
dps vém conseguindo resultados excep-
cionais e as Bolsas passam a ser um re-
ferencial de precos imprescindivel para
todos, desde o pequeno produtor até a
grande indistria de alimentos. Esse, cer-
tamente, € o caminho do futuro.

P — Nas operacoes de mercado fu-
turo ha um limite minimo de investi-
mento ou o pequeno produtor tam-
bém pode participar?

R — Os futuros negociados na
BM&F sio feitos através de miiltiplos
de unidades chamadas contratos. O li-
mite minimo, portanto, é um contrato.
Seu valor varia de acordo com cada
commodity. Por exemplo: para o café
sao 100 sacas (R$ 20.000,00); para o
boi, sao 20 cabecas (R$ 8.000,00); na
soja, sdo 450 sacas (RS 4.000,00); para
0 agticar, 270 sacas (R$ 3.800,00) e, no
algodao, sdo necessarios 10.000 libras
(R$ 8.000,00). Com isso, 0 pequeno pro-
dutor pode perfeitamente operar sozinho
o limite minimo. Como ocorre nos mer-
cados internacionais, o agricultor pode
entrar no mercado através de cooperati-
vas. Nos Estados Unidos, somente 15%
dos produtores entram na Bolsa em

operacdes individualizadas; o restante
participa via cooperativa. A vantagem
é que o agricultor fica livre da respon-
sabilidade de acompanhamento diirio
do pregao.

P — Ainda ha algum entrave go-
vernamental a livre operacio de con-
tratos agricolas na BM&EF?

R — Acreditamos que a internacio-
nalizacdo dos mercados agropecudrios da
BM&F poderia gerar um significativo
aumento na negociacao desses mercados.
O Brasil ¢ um dos maiores exportadores
de commodities agricolas. Assim, é na-
tural que nossos parceiros comerciais no
exterior tivessem interesse em realizar
protecdo de precos também aqui, no mer-
cado de origem da commodity. Isso cria-
ria demandas por protecdo. A questdo
vem sendo tratada junto a autoridades go-
vernamentais, j4 em fase de conversas
técnicas para futura implementacdo des-
sa abertura. Uma outra medida que aju-
daria a simplificar a comercializacdo
agricola seria um tratamento tributdrio
simplificado e ndo-oneroso, uma vez que
temos diferentes aliquotas de ICMS den-
tro do proprio Pais, além de indimeros im-
postos que incidem desigualmente sobre
0s agentes.

O pacote fiscal do
governo nao penalizou o
setor agropecudrio

P — A unificacio da cobranca do
ICMS sobre as commodities agricolas
seria uma soluciio? O que isSO repre-
sentaria em termos de ganho real?

R — A questdo do ICMS e suas ali-
quotas diferenciadas entre os estados, e
até mesmo dentro deles, é muito ampla.
Tanto que a proposta de emenda apresen-
tada pelo Governo Federal na reforma
fiscal inclui este item como passivel de
alteracdo. Na prética, a simplificacdo
deste imposto facilitaria a comercializa-
¢do agricola de modo geral, permitindo
a melhoria nas operacdes nos mercados
futuros, até porque os dados para monta-
gem_de operactes de prote¢do (hedge)
ficariam mais transparentes.

P — O pacote fiscal imposto pelo
governo pode prejudicar a comercia-
lizacdo da préxima safra?

R — A comercializacio da safra 98
ndo devera ser prejudicada, porque o go-
VErno poupou o setor agricola no pacote
fiscal, com exceg@o do aumento dos com-
bustiveis. Por outro lado, como as expor-
tacoes foram incentivadas, a perspectiva
¢ bastante animadora. Fa
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J CONTECEY

A revista mais antiga
do Brasil

im, € preciso registrar, sem
modéstia ou imodéstia:
A GRANJA estd comemorando
53 anos de ininterrupta existéncia.

Nio € pouca coisa.

Nascida antes da Manchete
(Bloch) e de Claudia (Abril),

A GRANJA continua hoje, como
ontem, no seu proposito de ser uma
revista técnica absolutamente
independente, cujo propdsito tinico
€ prestar servigo ao seu publico-
alvo: o leitor. E, tendo como
matéria-prima a credibilidade
adquirida més a més, ano a ano.
Afinal, confian¢a nio se impde.
Adquire-se. Por isso mesmo,
quando se diz que quem 1é

A GRANJA sabe primeiro, este
slogan estd respaldado no trabalho
permanente que hoje atinge a placa
53 anos.

Sobreviver a todas as crises, por
certo, ndo foi tarefa facil.

Mas, cd estamos. Cada vez mais
fortes e experientes.

Isto nos faz otimistas, ao dizer
que esperamos estar juntos,
novamente, no proximo ano, para
comemorar nossos 54 anos.

Obrigado por tudo, e um grande
ano novo para todos nés.

Infratores xiitas

N 30, eles ndo estdo em terras
islamicas. Estdo aqui mesmo.
Invadem terras, invadem prédios
publicos, sdo agressivos e também
invadem a midia. Afinal, a
complacéncia é geral. Ha uma
espécie de anestesia que faz a
gloria dos 21 dirigentes daquilo
que ideologicamente chama-se
MST.

O governo sabe que a tal da
reforma agraria, como estd
equacionada, ndo tem nenhum
futuro, simplesmente porque esta
baseada em premissas

STA ACONTECENDO

E

equivocadas. No entanto, continua
fingir ndo saber e continua a gastar
dinheiro do contribuinte com algo
que, por principio, ndo tem fim.
Porque, obviamente, o objetivo é
realmente nao ter fim.

Gigolismo

A agricultura tecnificada e a
cobranca da ITR estdo
terminando com o aproveitamento
da terra sem produgdo. Na verdade,
0 que se verifica, no momento, é um
amplo e gigantesco gigolismo pela
obtencdo da terra gratis, cesta
basica gratuita (com direito a
botijdo de gas) e tratores gratis
generosamente oferecidos pelo
Incra. Alids, instrumento de novas
invasdes e nenhuma vocagdo para o
trabalho produtivo. As facas,
facdes, foices e enxadas sdo apenas
simbolos de uma excelente
campanha de marketing voltada
para a populacdo em geral.
Calcula-se que 1 milhdo e 200
mil agricultores gatichos, de 1970 a
1995, tenham saido do Rio Grande
do Sul e se espalhado pelo Brasil.
Hoje, este pessoal, que partiu “no
peito e na raca”, estd escrevendo
uma pagina fantastica da nossa
histéria no fim do século 20. No
entanto, poucos lhe ddo a devida
importancia. J4 dissemos aqui e
vamos repetir: estd mais do que na
hora da nacdo tomar conhecimento
da acdo destes pioneiros e valoriza-
los como herdis. Eles abriram
caminho com esfor¢o préprio.

Ajuda externa

m qualquer manifestacdo do

MST, o que mais se vocifera é
contra o capital estrangeiro. No
entanto, J.P. Stedile, um de seus
principais lideres, em recente
entrevista, declarou, com toda a
tranqiiilidade, que o MST recebe
US$ 120 mil/ano da Comunidade
Econdmica Européia sé para pagar
advogados!

I/A1 ACONTECER

O MST € uma empresa com
objetivos claros: quer ser governo.
Por isso, recebe uma montanha de
dinheiro do exterior.

O que espanta € saber que o
governo brasileiro ndo tem
nenhum mecanismo de fiscalizacao
para avaliar de onde, de quem e
quanto significa esta enxurrada de
délares, que tem como destino
desestabilizar o préprio governo.

Cumplicidade
passiva

o0is, parece que as proprias

liderancas da chamada classe
produtora rural, mais o governo,
diante do quadro presente,
resolveram, por preguica, adotar a
técnica do avestruz: simplesmente,
estdo transferindo a conta da
faveliza¢do do campo para o bolso
do contribuinte.

Afinal de contas, vemos, de um
lado, um movimento altamente
profissionalizado, e, de outro, uma
classe rural produtiva que, até
agora, ndo teve a minima o
competéncia para repassar a Opiniao
o que realmente significa alimentar
o Brasil e conseguir fazer do
produto primdrio o mais importante
do segmento de exportacao.

Cooperativas
ainda tém papel
importante

A pesar dos inimeros problemas
de ordem administrativa e
financeira, o poder de fogo das
cooperativas brasileiras, pelo
menos teoricamente, ainda é
bastante significativo. Sdo 1.400
cooperativas agropecudrias
devidamente cadastradas. Tém uma
participacdo de algo ao redor de
5% no PIB global e 35 no PIB
agricola. Calcula-se que abriguem
mais ou menos 900 mil cooperados,
sendo que o setor deve empregar
pouco mais de 100 mil pessoas. Fa
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Abaixo as queimadas

“Desde a sua ocupacio pelos primiti-
vos habitantes, o territério brasileiro vem
sendo dilapidado em seus recursos natu-
rais renovaveis, porém finitos: ar, dgua,
florestas e solo. A agressdo a esses ele-
mentos acarreta conseqiiéncias diretas e
indiretas sobre o ambiente, influindo na
produtividade dos terrenos e na subsistén-
cia humana e animal.

A degradacio do solo resulta nas alte-
racdes de suas caracteristicas, perda da
capacidade de retencdo da umidade e di-
minuicido dos nutrientes. Se ndo forem
adotadas medidas que eliminem as cau-
sas provocantes, um solo degradado pode
tornar-se desertificado; isto é, ter sua fer-
tilidade exaurida.

Virios fatores ou agentes ocasionam
a destrui¢do dos recursos naturais. Toda-
via, a queimada da vegetacdo é um ele-
mento que provoca das qualidades desses
recursos. Com a queima da vegetacdo, oS
terrenos ficam descobertos e, na ocorrén-
cia das chuvas, estas atuam diretamente
sobre o solo, intensificando a erosao hi-
drica, que carreia a terra para outros ‘lo~
cais, onde geralmente pode ser aprovelta-
da. Os terrenos tornam-se prontamente
inférteis, com a perda dos nutrientes e da
capacidade de retencao da umidade.

Nestes 500 anos de colonizacdo do ter-
ritério brasileiro, grande parte das flores-
tas sofreu destruigdo, os terrenos foram
mobilizados de maneira indequada, favo-
recendo a a¢io da erosdo hidrica e edlica.
A gueimada da vegetago foi procedida
incessantemente, originando muitas are-
as degradadas e, mesmo, desertificadas.

Os atuais agricultores, pecuaristas,
madeireiros, lenhadores, carvoeiros ¢
mineradores ndo sdo os donos das terras
que exploram, mas as estdao tomando
emprestadas aos seus herdeiros. Como 0s
agropecuaristas das dres degradadas ex-
plicardo aos seus descendentes o que fi-
zeram dos terrenos que exploraram? Por
que os destriram? De onde vao retirar 0s
alimentos indispensdveis a sua subsistén-
cia?

Por isso, € urgente a susbtituicdo da
rotina da queima da vegetacao por prati-
cas que preservem 0s recursos naturais €
o ambiente, a fim de que seja provida a

subsisténcia da populacdo atual e das
geracoes futuras...”

Altir A. M. Correa
Rio de Janeiro/RJ
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Aproveitando a
oportunidade

“Venho expressar-lhes minha pro-
funda satisfacio em ter me tornado as-
sinante desta distinta revista e, desde o
primeiro exemplar, fornecido a mim
como cortesia, foi possivel notar o quan-
to esta empresa se encontra bem-infor-
mada e relacionada com os diversos se-
tores da atividade agropecudria nacio-
nal, e porque ndo dizer internacional.
Deste modo, me sinto otimista em par-
ticipar a V. §%, do meu interesse em de-
senvolver estdgio em empresas agrope-
cudrias no estado de Sdo Paulo, em es-
pecial com atividades relacionadas a
criacdo de bovinos de corte e mecani-
zacdo agricola. Tal interesse se deve ao
fato de ver como uma grande oportuni-
dade de aperfeicoamento profissional,
haja vista o cardter inovador e dindmi-
co de cada atividade agropecudria de-

senvolvida neste Estado.”

Luis Mauricio da Silva Soares
Ténico em Agropecudria
Campo dos Goytacazes/RJ
Sone: (024) 722-6630

Nova direcao para o
normando

“Tenho a satisfagdo de participar a elei-
c¢do e posse da nova Diretoria da Associa-
¢do Nacional de Criadores de Normando,
para o biénio 1997-1999. A nova direto-
ria ficou assim constituida: presidente,
Vitor Falson; vices-presidentes: Felisber-
to Chagas, Bemardo Falson, Carlos Ro-
berto de Andrade Lopes, Jodo Carlos da
Costa Barroso, Eduardo Pinto e Silva, Ja-
ques Geovani Schinemann, Joaquim Ruy
Bacelar, Fernando D’ Almeida Ponce.
Consta do programa da nova Diretoria:

*# convénio de cooperagdo técnica
com as Cooperativas francesas de cria-
dores desta raca mista (carne ¢ leite),
objetivando difundir a técnica laticinista

francesa, mediante repasse da mesma a
produciio de laticinios finos, a partir do
leite da normanda, jd disponivel junto aos
criadores brasileiros;

* controle genético, em todos os as-
pectos e escalas, de reprodutores norman-
dos nascidos no Brasil, visando comer-
cializagio ndo s6 no territorio brasileiro,

| Home Page http://www.agranja.com

como, também nos paises do Cone Sul,
onde a raca € muito bem aceita;

* e sem excluir os esforgos que serdo
desenvolvidos para estimular o cruza-
mento de normando com ragas zebuinas
(nelore, brahman, gir, tabapua etc.) cu-
jos étimos resultados vém surpreenden-
do, nos testes de avaliac@o, ensejando a
cria¢io da raca sintética branor.”

Victor Z. Falson
Presidente da A.N.C.N.
Pelotas/RS

SIOISI
para o pecuarista

“Vamos salvar o pequeno pecuarista,
que depende do saldrio no fim do més
para pagar as pequenas despesas, pois o
resto que produz € lucro. HA um movi-
mento para baixar o preco do leite para
RS 0,10 na regido de Rondénia e Acre,
que ainda ndo tém agricultura definida
como no Sul. Isso sem falar nos peque-
nos laticinios que pagam impostos de até
50% sobre os produtos.”

Leonardo T. Ribeiy,
Federagdo de Agricultura do Acre

Uma boa
alimentacao

“Muito oportuna a matéria publ]j
na edicdo n°® 587, de novembro, ny
na 41, que fala da administragao de
trientes na alimentacio dos bo\’innu"
Como pecuarista acho importante 5 Os,
nhecimento de outras altemativas O-
contribuam para um bom resultadq ) e
to na pastagem como para o desen‘;()] 1
mento dos animais.” Vi
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| O fax é: (051) 233-2456,
E 0 nosso E-mail: mail@agranja.com

As cartas ou mensagens poderdo ser
publicadas de forma resumida. J
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Dividas na suinocultura

“A pouco tempo iniciei
uma criagdo de suinos, mas
ainda tenho algumas dividas
como melhoramento genético
e sanidade. Serd que vocés po-
deriam me auxiliar e indicar
algum material que tenha es-
sas informacdes? Conto com
vocés.”

Carlos Eduardo Vasquez
Campo Grande/MS

— Indicamos ao lei-

tor duas publicacées
que tratam, detalhadamente,
da criagdo de suinos. A pri-
meira é ‘Producdo de Suinos’,
que fala da reproducdo, cria,
recria e equipamentos. Este
livro pode ser adquirido por
reembolso pelo fone (051)

233-1822. A segunda alterna-
tiva € uma publicacéo da Em-
brapa Produgdo e Informa-
¢do, que recentemente langou
o livro ‘Suinos: O produtor
pergunta a Embrapa respon-
de’. Trata-se de um livro com
500 perguntas organizadas
por assunto e respondidas de
Jforma simples e direta, sem o
uso de termos cientificos.
Esta publicagdo traz questies
relativas ao manejo, nutri¢do,
sanidade, melhoramento ge-
nético, instala¢do e equipa-
mentos. O enderego para ad-
quirir este livro é: Embrapa
Produgdo e Informacdo, cai-
xa postal 040315, CEP
70770-901, Brasilia/DF, fone
(061) 348-4236, fax 272-
4168.”

“Gostaria, se fosse pos-
sivel, de algum material
contendo esclarecimento
sobre manejo com ras e re-
lacoes de fomecedore‘s.de
equipamentos Necessarios
para construc¢do de um rana-

I_io ”

B — Indicamos ao lei-
tor o livro “Criagao

racional de ras”, que aborda

anatomia, espécies, condi-

Weber Soares
weber@bsb.netium.com.br

Para construir um ranario

¢oes climdticas, reprodugdo
e outras nogoes bdsicas para
dar inicio a um criatério de
rds. O livro pode ser solici-
tado por reembolso pelo fone
(051) 233-1822 ou via inter-
net: mail@agranja.com. A
respeito de fornecedores de
equipamentos SUgerimos que
entre em contato com a As-
sociagdo Brasileira de Cri-
adores de Ras. Anote ai o en-
derego: Av. Fernando Mata-
razzo, 455, CEP 05031-900,
Sdo Paulo/SP, fone (011)
864-7177.

A Granja

Combatendo o
percevejo da soja

“Quvi falar da utilizacdo
do parasitéide de ovos, Tris-
soculus basalis, no controle
de percevejos da soja. Quem
poderia me dar maiores infor-
magdes sobre este parasita?”’
E — O leitor poderd

obter maior detalha-
mento sobre o assunto com o
Centro Nacional de Pesquisa
de Soja, unidade da Embra-
pa de Londrina/PR, que de-
senvolveu um trabalho onde
dd énfase especial ao contro-
le bioldgico de pragas. Esta
pesquisa mostra, em detalhes,
como os percevejos, até entdo
56 combatidos com defensi-
vos, podem ser controlados
pela vespinha Tricossolus ba-
salis. Anote ai 0 enderego da
Embrapa-Soja: Rodovia Car-
los Jodo Strass, acesso Orlan-
do Amaral, caixa postal 231,
CEP 86001-970, Londrina/

PR, fone (043) 371-6000, fax
371-6100.

Claudio Freitas Filho
Araucdria/PR

0 capim ideal

“Estou iniciando na cria-
¢do de bovinos e ouvi dizer
que o capim-andropégon se-
ria ideal para a engorda dos
animais. Vocés poderiam me
dar mais informagdes a respei-
to desta graminea?”

Bernardo Rocha Corréa
Belo Horizonte/MG

— O capim-andropé-

gon (Andropogon
gayanus), € uma graminea pe-
rene, que tolera solos enchar-
cados, dcidos e com alto teor
de aluminio trocdvel. Resiste
bem até seis meses de seca,
fogo, geadas fracas e a cigar-
rinha-das-pastagens. Se
adapta a quase todos os tipos
de solos, exceto os muito ar-

gilosos ou de baixa fertilida-
de natural. Responde satisfa-
toriamente aos niveis mais
altos de fertilidade. A preci-
pitacdo ideal é de 750mm
anuais para cima, em uma
temperatura de 25 a 35 graus
centigrados. A taxa de seme-
adura fica em torno de 0,5 a
2cm. Aconselha-se passar o
rolo compactador apés o
plantio em solos arenosos.
Possui ciclos vegetativos com
fases bem-definidas, cujo flo-
rescimento ocorre no outono,
produzindo grande quantida-
de de sementes, embora de
baixo valor cultural. Neste
particular, situa-se entre as
gramineas da escala inferior,
mas suficiente para promover
intensa ressemeadura e esta-
belecimento de novas plantas,
se manejada com pressdo leva
de pastejo. Esta caracteristi-
ca permite compensar a len-
tiddo da formacao inicial e da
baixa viabilidade das semen-
tes, cuja pressdo normal e
continua s6 poderd ser apli-
cada no segundo ano apés o
plantio. Apresenta boa resis-
téncia a cigarrinha-das-pas-
tagens. Além da formacao ini-
cial lenta, tende a formar
grandes niimeros de pendédes
florais, altamente fibrosos e
de baixo valor, exigindo me-
nejo especial neste aspecto.
Esta espécie atinge até trés
metros de altura quando néo
pastejada.
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Notas soteropolitanas

oteropolitano, adjetivo e substan-
tivo masculino, como todo mun-

. do ignora e ignorava este seu cro-
nista até consultar o Aurélio, vem do gre-
go sotérion “salvacio”, + polis “cidade’
€ a helenizacdo do nome da linda Cidade
do Salvador, capital da Bahia, onde ve-
nho de passar cinco dias cercado de gaui-
chos por todos os lados, no II Encontro
Nacional do Novilho Precoce.

Havia jurados gatichos, lideres sindi-
cais gaiichos, estancieiros gaichos, pro-
fessores universitarios gatichos e execu-
tivos gaichos, agrénomos, veterinarios
e zootecnistas que dirigem complexos
agropecuarios no Mato Grosso, Rondd-
nia e noutras plagas.

Um tnico abordoado a cuia, 2 bomba
e A termo cheia de dgua fervente, naque-
le ritual que todos dizem praticar no pam-
pa e que resulta meio esquisito a beira da
piscina, no calorao soteropolitano. Em
todo o caso, o que € de gosto regala a

vida, ja diziam nossos avos.

Educadamente, cOmo convem as me-
lhores tradigdes sulinas, nenhum dos gau-
chos contava anedota de baiano, antes
preferindo contar casos gauchescos. Eo
primeiro deles diz respeito a0 queé fazem
os torcedores do Inter e do Grémio, quan-
do se encontram. Um gadcho sozinho ndo
faz nada: dois tomam mate; trés, fundam
um CTG e quatro quebram o Banco do
Brasil.

Para os leitores que ndo estdo famili-
arizados com a sigla CTG, trata-se de um
Centro das Tradigbes Gatichas. Quanto
ao BB, um dos fazendeiros se queixava
de ter tomado empréstimo de US$ 900
mil, isto &, retirou do banco e levou para
a fazenda a importéncia total de US$ 900
mil, ao cAmbio do dia.

Ja devolveu ao banco, pela mesma
porta em que retirou os US$ 900 mil,
exatos US$ 1.250 mil (hum milhdo du-
zentos e cingiienta mil délares), também
pelo cambio do dia. Sabe o leitor quanto
nosso amigo deve, ainda, ao banco?

Pois, se ndo sabia, fique sabendo: US$
4.500 mil (quatro milhdes e quinhentos
mil délares).

Alguma coisa estd errada nos célcu-
los. A comecar pelo fato de que nao ha
negdcio agropecudrio, com exclusdo, tal-
vez, da cultura das papavericeas, que
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permita o pagamento de tais juros. Ocor-
re que a cultura da Papaver somnife-
rum, planta herbicea de grandes flores
coloridas, da qual se extrai o 6pio e o
principal e mais ativo de seus alcaléides,
a morfina, que, submetida 2 agfio do ani-
drido acético, se transforma em heroina
— deve ser proibida por lei. Logo, niao
faz sentido que um banco oficial finan-
cie cultura proibida por lei. .
A titulo de curiosidade, certa quanti-
dade de heroina, que na Coloémbia custa
menos de 200 délares, chega a valer _70
mil délares em Londres, o0 que explica
os malucos, chamados “mulas”, que en-
golem meio quilo do produto, em Bogo-
ta, para entregé-lo ao traficante na capi-
tal inglesa, depois de uma boa lavagem
intestinal com o auxilio de um clister, o
popular chéi-de-bico.

O alcaléide é embalado em cépsulas
feitas com os dedos de borracha, recor-
tados das luvas cirdrgicas, mais papel
carbono, envoltério que comecga a ser
dissolvido pelos suco géstrico 17 horas
depois da ingesta. E o v6o Bogoti-Lon-
dres leva 11 horas. Se o negécio nio for
muito bem coordenado, rompe-se a em-
balagem na barriga do transportador e era
uma vez uma “mula”. Em tempo: além
das passagens e das despesas de hospe-
dagem, o “mula” sobrevivente recebe 10
mil délares do

gor pela policia inglesa. E tudo que um
“mula” ndo pode, com meio quilo de cap-
sulas de borracha e papel carbono na bar.
riga, é comer qualquer coisa.

Assim, ele € treinado para aceitar 5
refeicdo servida pela aeromoga, desviap_
do saladas, pratos quentes, paes, mante;.
gas e sobremesas, discretamente, parg um
saco pldstico que transporta no bolgq d
paleté, despejando aquilo tudo, Sempro
muito discretamente, na privada do ayiz .
E se molha propositadamente com ufo'
que, na roupa € no rosto, para dar 3 o
tender que bebeu bastante. s

Presumo que o leitor esteja intrj
com o papel carbono que constg dagado
balagem do alcaléide. Parece <
tina a driblar o raio-X do aero :
glés. Como? Nio sei. Mesmo L i

: eSO porque ¢
que sei do raio-X € que foi inventaq Udo
Wilhelm Konrad Roentgen (180 Por
1923), que ndo quis patentear o pr 35 .
ganhou o Prémio Nobel em 190] : duto,
reu pobre. Mor.

Ja que a cronica de hoje descam
para as curiosidades, ndo custa re
que Galileu viveu no exilio, de cid
cidade, e acabou na cadeia. De
também foi exilado, teve de servir o
soldado e morreu no estrangeiro. Ong
tomista Vesalius viveu uma vida ey na.
acusado de heresia, roubo de Cadé\?e le,

que se qeg

u
Corday
ade

SCarteS

e andou Prox; Te

traficante inglés. | N de s

" . er ex Q
H4 candidatos A croui . Obrigadoegutado;
em fila para a ou- cronica de h0]e uma peregrilf Zer
sada e criminosa descambou para as a Terra g 4¢q
missdo, que tam- Tt morreu ny ANty
bém costuma ren- curiosidades fragio. Cope MauU.
der pena de reclu- ndo ousay pefnic0
sdo de dezenas de CHf Siths dea Puby; -
anos. tas. Kepler jamais recebeu a pensz%beh

Sentei-me no computador de caso
pensado para falar do novilho precoce,
da importancia da qualidade, seja da car-
ne, seja de qualquer outro alimento, nes-
ta virada de milénio, mas fiquei fascina-
do com um filmete que vi pela TV a cabo,
contando todas as etapas do transporte
de heroina, entre a Colombia e a Ingla-
terra.

As tripulacdes das empresas aéreas
tém ordens de indicar ao comandante os
passageiros que recusem alimentos a bor-
do, para que sejam examinados com ri-

metida pelo imperador. Roentgep, tc’e Prg_

nou do jeito que vimos ai em c¢j is
genialidade de Mandel, que descobr-a‘ A
fundamentos da genética, s6 foi re,. U g
cida 16 anos depois de sua morte Olthe_
Lenoir, inventor da “carruagem ¢ Che
valos” movida a motor de COmbulge‘ Ca.
terna (1860), morreu numa dispy f.tao In.
cana. E o locutor que lhes fala, cay nl.anci&
do em anos, ndo consegue junty, g‘h"m*
b{es para comprar um Fiat Paljq dS e
valvulas, razdo por que continug :
do de 6nibus. FJ Afdan.



Um protesto
humanitario

titica que os produtores de leite de

Minas Gerais encontraram para pro-
testar contra a importacéo subsidiada de
produtos licteos merece aplausos. Ao
contrdrio de seus colegas de outros esta-
dos, que jogaram toneladas do produto
nas rodovias federais, eles distribuiram
mais de oito mil litros de leite pasteuri-
zado e embalado para a populagio caren-
te, isso tudo em frente ao Congresso Na-
cional. O movimento foi organizado pela
Confederagdo Nacional de Agricultura
(CNA) e levou mais de 800 pecuaristas a
Brasilia para exigir do governo medidas
de prote¢do como aplicagdo do imposto
de importagdo sobre o prego de registro
internacional do produto (preco de mer-
cado) e nao sobre o valor da guia, nor-
malmente subfaturada. Nesse barco, en-
tram os “parceiros” do Mercosul. Além
do Brasil importar ldcteos com prazos de
pagamento de até 550 dias e amigaveis
juros entre 6% e 8% ao ano, os produtos
estrangeiros entram no E_’als sem respei-
tar os requisitos da legislacdo: ré;u]os,
prazo de validade e padrdo de qualidade
nio-adequados as normas internas. 0
problema € que enquanto 0 gOVEno pres-
siona os brasileiros para aprimorar a qua-
lidade de seus insumos, e sem nenhum
apoio, 0s representantes da drea ec_onﬁ»
mica fazem negécios de “pai pra filho™
com a industria estrangeira. E como no
futebol: o time precisa ganhar, € 0 zaguei-
ro resolve fazer gol contra.

Terminou com
uma agradavel sur-
presa a coleta de em-
brides feita pelo ve-
terindrio José Pedro
Pelissari na vaca si-
mental Odaréia, per-
tencente a Interplan
Agropecudria Ltda.,
de Itararé/SP. E que a
fémea produziu a ex-
traordindria soma de
78 embrides, um re-
corde na pecudria na-
cional. Odaréia, de
cinco anos, ja havia
chamado a atencido
para os 33 embrides produzidos na cole-
ta anterior. Como a empresa ndo espera-
va tamanha producio, ndo havia ventres
suficientes para atender a demanda. A so-
lucdo foi congelar 51 embrides para fu-

turas transferéncias. Pelissari acredita
que a coleta deverd resultar em pelo me-
nos 30 prenhezes. Depois dessa, s6 po-
sando ao lado da “camped”. Afinal, ela
merece.

Essa piada é sem graca

Instituto Nacional de Colonizacio

e Reforma Agraria (Incra) estd ado-
tando uma metodologia de avaliacdo das
propriedades no minimo curiosa e peri-
gosa. Fazendas extremamente produti-
vas, com longo histérico de investimen-
to, gerenciamento e manejo de pecuaria
de corte estao sendo classificadas como
ineficientes e, portanto, passiveis de de-
sapropriacdo. Tudo isso porque os “téc-
nicos” do Instituto se baseiam apenas na
Portaria 008/93, que modificou a conver-
sdao do rebanho (touros, vacas, bois gor-

dos, garrotes novilhas e bezerros) para
unidade animal (UA). Pela tabela do In-
cra, os animais com mais de 450 quilos,
ou seja, com mais de 1UA s@o conside-
rados apenas como sendo 0,37UA por te-
rem menos de dois anos de idade. Como
resultado, pecuaristas mais eficientes,
com excelentes produtividades, especi-
almente os ligados aos programas de no-
vilho precoce e superprecoce, acabam
sendo os mais visados. Pelo jeito, o pes-
soal do Incra anda precisando de asses-
soria econdmica.

A mosca terrivel e o bombeiro atrasado

Secretaria de Defesa Agropecuadria,

do Ministério da Agricultura, deve
liberar em 1998 cerca de R$ 2,5 milhdes
para o combate da mosca-branca (Bemi-
sia argentifolli), que esta se proliferando
rapidamente nas plantacdes de frutas em
varios pontos do Pais, principalmente no
Nordeste. A promessa € do ministro Ar-
lindo Porto. No dia 9 de janeiro, os secre-
tarios de Agricultura de varios estados se
reinem com Porto para apresentar proje-
tos de utilizacio dos recursos. A partir das

propostas apresentadas, o Ministério pre-
tende implantar estratégias emergenciais
para o controle da praga. O governo pro-
mete investir R$ 10 milhdes no combate
do inseto nos proximos cinco anos. Ape-
sar de representativa, a verba ainda ¢ in-
significante dada a dimenséo do prejuizo
de R$ 500 milhdes provocado pelo ata-
que da mosca, desde 1988. S6 agora € que
0 governo “acordou”. Resta saber se nao
vamos dar razdo ao velho ditado: o bom-
beiro chega quando o fogo j virou brasa.
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TEM GENTE
QUE COLHE COMO PODE.

TEM GENTE QUE COLHE
COM NEW HOLLAND.
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Nao perca tempo
com as outras.
Colheitadeira é

New Holland,

lider absoluta em

todas as safras.

Va ao seu
concessionario,
conheca nossos
planos de
financiamento e
compre mais que
uma colheitadeira:
compre uma

New Holland.

E investir e colher.

NEW HOLLAND

Maquinas para uma
agricultura avancada.




Para marcar seus 53 anos

de atividade na midia
rural, A Granja foi

buscar 10 exemplos de

vida e trabalho que
enobrecem e dignificam o
agribusiness.
Gragas a esta gente, o
Brasil avanga a passos
firmes em direcdo ao
terceiro milénio

Altair Albuguerque, Emerson Urizzi Cervi,
Eric Paraense, Gilberto Severo,
José Renato de Almeida Prado, Maria Flores
e Paulo Mello
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Vidas dedicadas ao trabalho

desenvolvimento da agropecud-

ria brasileira moderna esta re-

cheado de atos de bravura, com-
peténcia e, sobretudo, de coragem de cen-
tenas de empresdrios que nao mediram
esforcos para modificar a mentalidade
atrasada vigente no campo até um passa-
do bem recente. Foi o pioneirismo des-
ses empreendedores que dinamizou as
atividades agricola e pecudria nacional e
colocou definitivamente o Pais no mapa
dos grandes produtores mundiais de ali-
mento. Superando todo o tipo de adver-
sidades, esses desbravadores impuseram
seu trabalho como parimetro de desen-
volvimento. E como as coisas boas fo-
ram feitas para serem copiadas, suas tra-
jetérias servem, hoje, de referéncia a mi-
lhares de empresarios do agribusiness do
Brasil.

De norte a sul do Pais, sio muitos os
casos de profissionais que, inimeras ve-
zes, con_trariaram até mesmo as teorias
econdmicas € escreveram para sempre
seus nomes na histéria do desenvolvi-
mento do Brasil. Para nio deixar alguns
desses nomes cairem no esquecimento é
que a revista A Granja criou, em janei-
ro de 97, a edi¢do Empreendedores. Com
isso, no inicio de cada ano, og leitores
terdo a oportunidade de conhecer um
pouco da histéria de 10 desses valorosos
pioneiros. Gente da induistria, que meca-
nizou a lavoura, auxiliando no aumento
da produg@o. Tem pecuaristas, responsi-
veis pela evolugdo genética bovina. E os
lavoureiros, em que a produtividade das
fazendas dispensa qualquer apresenta-
¢do.

Da drea agricola, A Granja trouxe
trés nomes que, sem divida, personifi-
Cam o conceito de desenvolvimento. Um
deles € o gaiicho André Antonio Maggi,
fundador e presidente do Grupo André
Maggi, sediado na cidade de Rondonoé-
Polis/MT. Do sonho desse empreendedor
Surgiu um dos maiores complexos de soja

O mundo e, também, a operacionaliza-
§40 do mais importante corredor hidro-
Vidrio do Pais: a hidrovia Madeira/Ama-
Zonas. Maior produtor de soja do mun-
do, foi do Grupo Maggi que sairam 0s
Tecursos necessarios para a criagio da
cidade de Sapezal, na Chapada dos Pa-

recis, mais ao norte do estado, uma das
regides de maior potencial produtivo de
soja do Brasil.

Mas ndo € possivel falar da explosio
da soja no cerrado brasileiro sem citar o
nome de Francisco Terasawa. Foi este
paranaense, de Ponta Grossa, que domou
a variedade de soja que serviu de base
genética para a criagcio de novos cultiva-
res adaptados ao clima tropical e que vi-
abilizou o cultivo da oleaginosa no Cen-
tro-Oeste brasileiro: a cristalina. E mais:
o empresdrio fundou, ainda nos anos 70,
uma das primeiras entidades de pesquisa
privada no Pais. Tem ainda o portugués
Manuel Alberto Lopes, de Jacarei/SP,
responsével pela mudanga do conceito de
horticultura. Nas méios de Lopes, a pro-
ducio de hortaligas deixou a horta e mi-
grou para grandes dreas. Sua empresa,
hoje, abastece duas das maiores redes de
supermercados da capital paulista e re-
gido metropolitana.

Ja que o assunto € producdo agricola,
o setor de fertilizantes e corretivos ndo
ndo poderia ser deixado de lado. E é nes-
se segmento que se encaixa a figura de
Dalton Dias Heringer, do Espirito Santo.
Ainda nos anos 60, Heringer percorria as
fazendas de café da regido difundindo a
utilizagdo de fertilizantes e corretivos de
solo. Ele também € responsavel por al-
gumas proezas, como obter uma produ-
tividade de 40 sacas de café por hectare

“Empreendedor é quem
concebeu, planejou !
e executou uma
atividade econémica
privada do setor, aqual
seja avancada,
sustentavel,
bem-sucedida e de
significado para o ;
desenvolvimento do Pais

Fernando Penteado Cardoso, agrénomo,
consultor e presidente da Manah

e de criar um centro para pesquisa e de-
senvolvimento do grdo com seus propri-
os recursos. Sem sair do café, apenas
migrando para a drea de comercializacio,
entra o italiano Ernesto Illy. Como todo
bom comerciante e industrial da “velha
bota”, Illy estabeleceu uma estratégia de
marketing mundial para o café tipo “es-
presso” e € responsédvel por uma revolu-
¢do dos cafezais em terras tupiniquins,
principalmente nos cerrados. Pelas suas
maos, o produto brasileiro chega nos
melhores restaurantes do planeta.

Na pecudria de corte, dois nomes tém
cadeira cativa no seleto grupo dos me-
lhores. O inglés Joseph Purgly, da Agro-
pecudria CFM, de Sdo José do Rio Pre-
to/SP, é um deles. O trabalho de melho-
ramento genético da raca nelore implan-
tado pelo empresario € referéncia nacio-
nal e vem servindo de base para progra-
mas de aprimoramento da raga em todo
o Pafs. Outro grande vulto do setor € a
paranaense Francisca Campinha Garcia
Cid. Vitva, desde 1972, do lendario Cel-
so Garcia Cid, Francisca assumiu as ré-
deas da fazenda e mantém um dos mais
puros plantéis nelore de elite do Brasil.
Foi dela também o primeiro programa de
computador especifico para selegao de
gado zebu.

E quando o assunto € lavoura meca-
nizada, trés empresdrios ndo podem ser
deixados de lado. O gaticho Roberto Ota-
viano Rossato, fundador da Semeato
S.A., é um deles. A partir de uma peque-
na oficina mecénica, ele se transformou
num dos mais importantes fabricantes de
implementos agricolas da América Lati-
na. A Semeato foi a primeira empresa na-
cional a fabricar equipamentos para plan-
tio direto em escala comercial. Da Serra
gaticha, vem Francisco Stedile, um neto
de imigrantes italianos que ajudou a im-
pulsionar um dos maiores polos da in-
duistria metal-mecénica do Brasil, em Ca-
xias do Sul, e fundador da Agrale S.A.
Finalmente, o leitor também vai conhe-
cer a trajetoria de Armando Marchesan.
Foi ele quem criou uma das mais conhe-
cidas marcas de equipamentos agricolas:
a Tatu. Marchesan também investe pesa-
do em pecudria e na produc@o de laranja
no interior de Sao Paulo. >
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Ele viahilizou o
desenvolvimento
do Brasil Gentral

m 55, quando deixou Torres, no

Rio Grande do Sul, André Antd-

nio Maggi, 72 anos, nem de lon-
ge poderia imaginar que chegaria ao
Amazonas, construindo em sua trajeto-
ria pelo Brasil um dos maiores e mais
eficientes conglomerados empresariais
do setor agricola, com atividades nos es-
tados do Paran4, Mato Grosso, Goids,
Rondbnia e Amazonas. Ao atravessar o
Pais 4 bordo da sua coragem, competén-
cia e visdo de negdcios, assumiu riscos,
enfrentou desafios, montou um império
empresarial, abriu fronteiras agricolas,
erigiu cidade e transformou-se em mito
do “agribusiness” brasileiro. O dltimo
dos seus projetos, o Hermasa, um novo
corredor multimodal de exportacao, atra-
vés dos rios Madeira e Amazonas, € um
monumento ao espirito empreendedor
deste brasileiro que jamais deixou de
acreditar na agricultura, familia e na dig-
nidade oriunda do trabalho.

Sao Miguel do Iguacu/PR — André
Antbnio Maggi, casado com Lucia Bor-
ges Maggi, deixa o Rio Grande em 1955
com destino a Sao Miguel do Iguagu, no
Parand, onde inicia sua vida como geren-
te de madeireiras, na esteira da ocupa-
¢@o do oeste paranaense. Com as terras
ainda valendo pouco na regido, investe
seu saldrio e algumas economias na com-
pra de terras, preparando assim sua volta
a atividade de origem, a agricultura. Logo
depois, monta sua prépria serraria, ex-
pandindo o negécio e transformando-se,
com o tempo, num dos grandes exporta-
dores de madeira para a Europa. Em 69,
com a escassez de madeira na regido se
anunciando, encerra as atividades da ma-
deireira e retorna a produgdo agricola,

com a soja e milho. Maggi, inteligente-
mente, aproveitou as oportunidades de
negécios e financiamentos gerados pelo
processo de abertura da fronteira agrico-
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la no oeste pa-

ranaense e, ja
em 75, pres-
sentindo a de-
manda da
agricultura re-
gional por se-
mentes de soja
e milho, im-
planta a “Se-
mentes Mag-
gi”. Quase
que em decor-
réncia, previu
a necessidade
e investiu em
armazena-
mento de ce-
reais, dando
origem ao se-
tor comercial
da Sementes Maggi, carro-chefe da em-

presa. De 76 a 79, a atuagdo da empresa

restringia-se aos limites da regido sudo-

este do Parand, ao coletar produtos agri-

colas e negociar com grupos de Casca-

vel e outras cidades. Mas André A. Mag-

gi sabia que para crescer deveria romper

as fronteiras do oeste do Parand e tratar
diretamente com as grandes inddstrias da
época: Sanbra, Cargill, Anderson
Clayton, entre outras. Com esta iniciati-
va, finca os alicerces do complexo em-
presarial que atravessaria o Brasil até
chegar em Itacoatiara, as margens do rio
Amazonas.

Rondonépolis/MT — Ao final da
década de 70, a Sementes Maggi j4 esta-
va pronta para voos mais altos, sonha-
dos por seu comandante. Em 79, com o
grupo ja estruturado, André A. Maggi
pressente o decisivo papel de fronteira
agricola que desempenharia o cerrado
mato-grossense na década de 80 e adqui-

re 2,4 mil hectares de terra no municipio

ANDRE ANTONIO MAGGI

Foto: A Granja

de Itiquira, regidio de Rondonépolis. E
como resume seu filho Blairo: “meu paj
teve a sensibilidade empresarial de estar
presente na ocasido e no lugar certo, par.’
ticipando de dois grandes momentos dg
agricultura brasileira, a ocupagio dag
fronteiras agricolas do oeste paranaengg
na década de 70 e do cerrado mato-grog_
sense na década de 80. Poucos tiveram
visdo do destino reservado a estas reg;
des pelo processo de desenvolvimef -
nacional. Ele teve e soube aprovejta. (O
oportunidades que se criaram’. Jg L 8
Mato Grosso, a Maggi alia-se a Emp ™
pa, cujo papel foi decisivo para 3 f; b
¢do da soja como lavoura de ocup le_i‘
do cerrado e, investindo em PeSqujga
sementes adaptadas  regido, cop ®
cunhar a histéria moderna do desee 2
vimento mato-grossense. Em 83
Fd . - 2
fere para Rondonopo!xs_ a drea comerc;
da Sementes Maggi, iniciando o proc éal
50 de estruturagao do grupo visando ¢ . g‘

mércio exterior. O crescimento do grup
0

a
HVQL_
tl‘ans
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se processa na mesma proporgao do de-
senvolvimento da agricultura em Mato
Grosso.

O Grupo André Maggi, na safra 96/
97, produziu 120 mil toneladas de soja
em 43 mil hectares de lavouras proprias,
o que o torna o maior produtor mundial
de soja. Paralelamente, comercializou
830 mil toneladas de soja de terceiros,
com um total de exportagdo da ordem de
720 mil toneladas, o que lhe garantiu o
prémio “Destaque de Comércio Exterior
- 19977, conferido pelo Ministério de In-
distria, Comércio e Turismo, através da
Secretaria de Comércio Exterior (Secex),
a 12 importantes grupos empresariais de
segmentos econdmicos diferentes. O gru-
po produziu ainda 10 mil toneladas de
sementes de soja. Um volume pequeno
porque o negdécio de sementes deixou, ao
longo do tempo, de ser prioridade para o
grupo, que o mantém por tradigdo. O
complexo, presidido por André A. Mag-
gi, comercializa 13% da soja produzida
no Mato Grosso, num total de 950 mil
toneladas ou 57 milhdes de sacas. Den-
tro do universo da soja brasileira, o Gru-
po é responsével pela comercializagiio de
2,5% do total negociado. Para se ter uma
nogdo mais exata do desenvolvimento
deste conglomerado, basta lembrar que
em 84 o volume de comercializacio de
soja foi de 30 mil toneladas. Em 97 che-
gou a 950 mil toneladas.

Sapezal/MT — Ji em 86 André A.
Maggi decidiu que os negécios precisa-
vam ser ampliados e passou a pesquisar
a regido noroeste do Mato Grogsg na
Chapada dos Parecis, entdo municipiz) de
Diamantino, _onde terras de excelente
qualidade valiam muito pouco, e razio
da distincia e auséncia de estrutyra_ Com
sua visdo de futuro e senso de oportuni-
dade, Maggi adquiriu inicialmente 12 mil
hectares, que mais tarde foj ampliado
para 70 mil hectares, dando origem a
Fazenda Tpcuna.ré, as margens do rio Sa-
pezal, desn.na(‘ig a produgiio de s 0ja e mi-
ho. Para viabilizar o negécio, fez-se ne-
cessario estruturar toda g regidoe, assim,
nasceu 0 sonho de construir uma cidade.
O primeiro passo foi Separar parte da
Fazenda para o Projeto Sapezal, nome
dado a cidade. Em seguida, André A.
Maggi construiu umg hidrelétrica, as es-
tradas € pontes necessarias e um conjun-

to de armazéns graneleirog e secadores.

A cidade surgiu por conseqiiéncia. O so-
nho comecava a tomar forma no cerrado
noroeste de Mato Groggo jiem 91. Em
96, com 0 desenvolvimento acelerado de
Sap?Zﬂlv a cidade foji emancipada, sendo
reahzadalz_l primeira eleicdo da sua his-
téria politica, empossando-se André A.
Maggl como seu primeiro prefeito. Com

uma populag¢do inicial de 5 mil habitan-
tes, Sapezal é a mais bem-planejada e es-
truturada cidade do Mato Grosso, com
escolas modernas, energia elétrica pro-
pria, 4gua e saneamento bdsico, um hos-
pital com 72 leitos em fase de conclusao
e o perimetro urbano em processo de as-
faltamento.

Amazonas - Projeto Hermasa — A
distancia dos centros exportadores do sul
do Pais criou outra realidade para André
A. Maggi: a necessidade vital de um novo
corredor de exportagio que viabilizasse
ndo sb a regifio noroeste de Mato Gros-
$0, mas também éreas esquecidas no pro-
cesso de desenvolvimento agricola naci-
onal, como Rondo6nia, Acre e Amazonas.
Assim, jd em 96, André A. Maggi deter-
mina os primeiros estudos de viabilida-
de da Hidrovia Madeira/Amazonas, en-
tre Porto Velho/RO e Itacoatiara/AM,
onde poderiam atracar navios de trans-
porte ocednico. Para tanto, Maggi bus-
cou técnicos americanos, especialistas
em navegagdo fluvial no complexo Mis-
sissipi/Missouri, que realizaram as pes-
quisas e um mapeamento detalhado dos
rios. Nascia ai o Projeto Hermasa, um
corredor multimodal de exportagio da
maior importincia para o norte do Pais.
Em 95, com o recuo do Grupo Hernan-
des, primeiros sécios no projeto, André
A. Maggi, preservando 57% do controle
societdrio, associa-se ao governo do
Amazonas para viabilizar o projeto, que
exigiu investimentos de 66,1 milhSes de
reais e € integrado por dois terminais gra-
neleiros, em Porto Velho e Itacoatiara e,
dois comboios fluviais de barcagas e re-
bocadores, cada um com capacidade para

11,4 mil toneladas de graos. A produgio
agricola daquela macrorregiao chega a

Porto Velho pela rodovia BR-364, para
ser descarregada nos silos graneleiros.
Dai vai para as barcacas por moderno sis-
tema de correias alimentadoras. Apods
1.015 quilémetros nos rios Madeira e
Amarzonas, a carga chega em Itacoatia-
ra, onde ¢ transferida para os silos ou di-
retamente para os navios oceanicos. Em
97, foram transportadas 321 mil tonela-
das por este novo corredor intermodal,
superando as expectativas de seu coman-
dante. Com este resultado, Itacoatiara
passa a ser o terceiro maior porto brasi-
leiro em movimentaco de soja, perden-
do apenas para Paranagui e Santos, mas
superando o Porto de Tubario, com 274
mil toneladas. A previsio € de que o Her-
masa alcance 1 milhdo de toneladas de
carga num futuro de cinco anos, depen-
dendo apenas de investimentos adicio-
nais em estrutura de silagem e comboi-
0s, assim como o previsivel aumento de
producgdo agricola das dreas abrangidas
pelo projeto, em fungio da economia de
frete, tempo e custos portuarios, calcula-
da em 22% se comparado com o custo/
Paranagua.

Certa vez, indagado se estava reali-
zado com sua histéria de vida, recheada
de sucessos, André Antonio Maggi res-
pondeu que ja plantara arvores, tivera fi-
lhos, mas no lugar do livro, escrevera o
nome da familia na histéria do desenvol-
vimento do Parana, Mato Grosso, Ron-
dbnia e Amazonas. Quem poderia discor-
dar desse grande gaicho empreendedor
que, com sua visdo dnica da brasilidade,
percorreu o Brasil com sua “Coluna Mag-
gi”, provando que este € um Pais vidvel
e destinado a ser uma das mais impor-
tantes na¢oes do mundo, no século que
se aproxima? Fa

Foto: A Granja

Maggi, o prefeito: Sapezal ¢ a mais bem-planejada cidade do MT
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Nelore tem marca
de qualidade no
norte do Parana

a terra fértil da regido norte do

N Paran4, todos os empreendimen-
tos davam bons frutos, e ndo foi
diferente para a jovem Francisca Campi-
nha, que se enamorou de um sonhador,
Celso Garcia Cid. Na época, o rapaz, que
mais tarde faria parte da historia da pe-
cudria do Pais, tinha uma pequena em-
presa em Londrina. O casamento foi em
1936, e desta unifio nasceram quatro fi-
lhos, um patrimdnio de alguns milhdes
de reais e uma histéria para contar para
os 18 netos e quatro bisnetos que seo

Celso nao chegou a conhecer.

Dona Francisca comemorou, em 97,
80 anos, nos quais o tempo fez questao
de ndo deixar marcas. Reservada, finge
ndo entender muito de negécios. “Na
minha época, mulher ndo costumava dar
muito palpite, ndo”, comenta. Inteligen-
te, bem quietinha, comandava a cena dos
bastidores. Dona Francisca sempre sou-
be entender o marido. “No final dos anos
50, ja tinhamos fazendas, e o Celso ndo
estava encontrando o gado que ele acha-
va ideal para o clima brasileiro e as ne-
cessidades da pecudria do Pafs. Foi quan-
do decidiu ir para a India, para trazer
animais da raga gir e nelore. Foi uma
aventura!”, conta, confessando que so-
freu muito, preocupada com a viagem de
avido (que até hoje ela “tem horror”) e
com doengas como a colera e a febre
amarela, comuns naquele pais. Mas nédo
deu o contra. “Quando o Celso resolvia
fazer, fazia. E como era o ideal dele, eu
ndo tinha o direito de tentar impedir”. Pi-
oneiro na introdu¢do das racas gir e ne-
lore no Parand e no Pais, Celso Garcia
Cid viajou varias vezes a India, trazendo

de 1 os melhores animais, das mais di-
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versas li-
nhagens e
regides. Ti-
nha muitas
idéias na ca-
beca e uma
cimera na
mao que re-
gistrava
tudo. Foram
metros €
metros de
filmes, ob-
servados
cuidadosa-
mente por
Dona Francisca, que conhece gado como
ninguém.

Quando ficou vitdva, em 1972, pro-
pos aos filhos que o plantel de gado gire
nelore da Fazenda Cachoeira, cartio de
visita da pecudria paranaense, ndo entras-
se na partilha dos bens. “Na maioria das
vezes, quando morre o chefe da familia,
os filhos dividem tudo e o patrimdnio se
acaba. Quis dar continuidade ao traba-
lho do Celso e meus filhos me ajudaram”
diz. No ano seguinte, um deles, Manoe]
Garcia Cid, percorria 0 mesmo “cami-
nhos das Indias” para realizar um pedi-
do do pai: comprar o touro Ashoka. Na
época, a importacdo de animais estava
impedida novamente, e Neco (o apelido
que mantém até hoje), seguindo o exem-
plo de Celso, trouxe 700 doses de sémen
congelado, ignorando a proibi¢do buro-
crata. O resultado de mais esta arrojada
empreitada influenciou o rebanho de todo
o Pais. O grande campedo da exposicdo

de Uberaba, em 96, foi um neto de

Ashoka: o touro Egipan, do criador Eval-

Foto: Milten Déria

do Rino Ribeiro.
Todos os filhos homens (
Jodo, Fernando e Manoel, cuidgr:r?]s )

Fazenda Cachoeira ao lado de B

Francisca, sempre atenta a tudo. Qua
comecaram a aparecer nelores mancndo
dos, foi ela quem se preocupoy e hf‘*
permitiu que eles se reproduZiSSn
“Acho pavoroso”, diz ela, antevend, L? !
certa facilidade dos animais manch,
em relagio a despigmentacdo, o que dog
causar doencas e problemas de pa%?.gle
g

racial.
Quieta e observadora, aprende,,

zer selegio de gado e soube criar g « fa.
de qualidade Dona Francisca” g, °C
do o pioneirismo do marido, que Ui,
cada de 60 construiu na Fazend, é‘a de.
eira o primeiro laboratério de sém achq_
buino congelado em toda a Alnéi--en Ze.
tina, Dona Francisca implantoy, y, :)Cla La.
70, o primeiro programa de coinpjlano

no Brasil, especifico para a seje oor
gado zebu, que mais tarde seryiy 53%‘35

delo para a Associagdo Brasileira de Cri



adores de Zebu (ABCZ). Nos anos 80,
foi na Fazenda Cachoeira a primeira
transferéncia de embrides feita em gado
zebu no Brasil. A marca “Dona Francis-
ca” virou sindnimo de nelore de elite no
Brasil. Mais do que dar continuidade ao
trabalho do marido, Dona Francisca sou-
be, como ele, ousar e acertar.

Marca de qualidade — A Fazenda
Cachoeira tem aproximadamente 1.400
cabecas de gado, sendo 350 matrizes ne-
lore e 90 cabecas de gir, o preferido de
seo Celso, mas que perdeu mercado para
outras ragas leiteiras mais especializadas.
Todos os anos, sdo vendidos de 200 a 250
animais, entre reprodutores e fémeas,
gerando uma receita de US$ 500 mil. Ao
lado de Dona Francisca nos empreendi-
mentos da familia estd o neto Gustavo,
filho de Beatriz, filha unica e cagula do
casal Garcia Cid. “Minha avd opina em
tudo e até hoje comparece aos principais
eventos da empresa”, conta o neto. “Gos-
to de receber os prémios”, acrescenta
Dona Francisca. E néo sdo poucos. Em
97, a Fazenda Cachoeira conquistou o
titulo de segundo melhor criatério do
Pais, disputado com outros 500 criatdri-
os do ranking nacional. A selecio € feita

pela Associagio de Criadores de Nelore
do Brasil, e a Fazenda Cachoeira tem a
tradicdo de sempre se manter entre os
cinco melhores estabelecimentos de cri-
acdo pecudria.

“Temos uma responsabilidade mui-
to grande. Um touro, durante a sua vida,
gera de 250 a 350 filhos. Se ele ndo for
um bom reprodutor, serdo grandes os
prejuizos para a raca e para a pecudria
nacional”, comenta Gustavo. E af que
entra todo um controle de qualidade, que
inclui pesagens em determinadas idades
padrdo, desde o desmame do animal;
medida da circunferéncia escrotal dos
machos; exame androlégico, para veri-
ficar a quantidade e a qualidade dos es-
permatozdides, entre outros métodos.
Aos 20 meses, os animais considerados
superiores e de elite sdo separados do
rebanho e preparados para participarem
de exposigdes e leildes, especialmente
o Leildo Cachoeira, realizado hd mais
de 10 anos e considerado o melhor na
categoria. No ano passado, o Leildo Ca-
choeira conquistou a marca de melhor
média por animal vendido no Parana: R$
4.500,00, record de prego no estado.
Entre os destaques, a fémea Nampa DC,

camped da Expoinel, e o touro Joantaj
DC, também campedo em diversas ex-
posi¢cdes. O remate atingiu um fatura-
mento de R$ 550 mil, considerado o
melhor de todo o estado, em todos os
tempos.

Satisfeita com os resultados, Dona
Francisca tem como meta, para este ano,
além de continuar no ranking dos melho-
res criatérios do Pais, a implantagdo do
teste de libido. “Este teste avalia a capa-
cidade de cobertura do touro em relagdo
a quantidade de fémeas, durante a esta-
cdo de monta, e o resultado deste traba-
lho pode racionalizar o nimero de repro-
dutores dentro da propriedade, represen-
tando economia para o produtor”, expli-
ca Gustavo. Dona Francisca complemen-
ta que “os touros selecionados pelo teste
de libido poderdo ter a capacidade de
cobrir até 40 vacas por estacdo de mon-
ta, 60% a mais do que a média”.

Longe de viver a2 sombra do marido
realizador e heréi de seu tempo, Dona
Francisca ditou regras préprias e, con-
trariando o ditado popular, nunca esteve
atrds de um grande homem. Sua vida tem
sido ficar ao lado de homens, tdo gran-
des quanto ela. Fa

= PURINA

Os criadores reconhecem: qualidade & Purina.

e T e Wi

Destaque em N
Animal ha 12 anos

Desde 1894, a Purina é reconhecida mundialmente como lider em nutricdo e satde animal. Atuando no Brasil desde 1967, a Purina se
orgulha de contribuir para o sucesso da pecudria brasileira com a mais completa linha de ragdes, concentrados, superconcentrados,
suplementos minerais e produtos veterinarios.
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EMPRE
ENDE

Riqueza construida
em cima do uso da
adubacao

melhor ferramenta e o maior di-
ferencial do empreendedor €,
sem didvidas, sua capacidade e
coragem de operacionalizar uma idéia e
implementar uma nova mentalidade. A
dificuldade n#o importa. Quanto maior
o desafio, mais ele mergulha de cabeca
no projeto. E o trabalho desbravador que
servira de modelo para centenas de em-
presarios durante as décadas seguintes.
A partir de um simples equipamento, 0
empreendedor consegue construir seu
império. E foi de uma pequena betonei-
ra, numa regiao extremamentf: carente de
corretivos de solo, que o agrénomo Dal-
ton Dias Heringer, hoje com 59 anos, pre-
cisou para tornar-se um dos mais 1mpor-
tantes empresdrios do setor de feruhzan-
tes do Pais. Os R$ 159 milhdes que a
Fertilizantes Heringer Ltda. faturou em
06 dzo uma dimensao exata dc_> trabalho
e da trajetéria pioneira de Heringer.

A histéria profissional desse bisneto
de agricultores comegou a se desenhar
em 1961 quando, recém-formado em
Agronomia pela Escola Superior de
Agronomia de Lavras/MG, retornou para
a fazenda dos pais, localizada na cidade
de Laranja da Terra/ES. Apesar da opi-
nido quase generalizada de que dificil-
mente um técnico com formacio superi-
or conseguiria se readaptar (ainda mais
quando havia tradi¢do agricola na fami-
lia), Heringer resolveu arriscar, até por-
que seu pai nao conseguia tocar a fazen-
da sozinho devido a idade ja avancada.
Tempos dificeis, relembra o empresario,
pois o trabalho era duro. Além de implan-
tar novas lavouras, era necessario cons-
truir estradas morro acima utilizando ape-

nas ferramentas manuais. Patrola, na épo-
ca, nem pensar.

Além da atividade tradicional da fa-
zenda, o café, o empresdrio também plan-
tava milho, feijao, batata, arroz, compra-
va e vendia gado. “Centenas de vezes,
viajamos durante a noite para levar nos-
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sos produtos para se-

rem comercializados

nas cidades vizinhas
em caminhd&es peque-
nos e por estradas
sempre precérias”,
conta. Em 67, ele ini-
ciou um trabalho fora
da fazenda, como ven-
dedor auténomo. He-
ringer percorria as ci-
dades do Espirito San-
to e leste de Minas
Gerais vendendo e di-
fundindo o uso de fer-
tilizantes entre os pro-
dutores rurais, princi-
palmente os ligados
ao café. Em 68, era
fundada a Fertilizan-
tes Heringer. Com
matéria-prima com-
prada em S3o Paulo e transportada em pe-
quenos caminhdes, o empresdrio dava os
Primeiros passos na formulagdo de adubos
mais adequados aos cafeicultores. A mis-
tura era feita na betoneira.

Para orgulho do empresario, o desen-
volvimento da atividade agricola daquela
regiao (especialmente a cafeicultura) ser-
viu de 4ncora para o crescimento da em-
presa no mercado local e, mais tarde, na-
cional. Isso fez com que aos poucos ele
fosse se desvinculando das atividades
importantes na época (agricultura, venda
de defensivos, calcirio, produtos veteri-
narios e transporte) para se concentrar na
atividade voltada para o adubo. Nos anos
seguintes, a drea de atuagiio da empresa
ultrapassou a fronteira dos dois estados e
atingiu os mercados de Sao Paulo, Rio de
Janeiro, Mato Grosso, Mato Grosso do

Sul, Parand e Goids. Ao todo, hoje, sio
cinco unidades fabris: em Viana/ES, onde
estd localizada a sede, nas cidades minei-
ras de Manhuagu e Alfenas, em Paulinea/

SP e Paranagua/PR.

e S

DALTON

Com base na filosofia de que o maior
insumo do empresdrio de sucesso € co-
nhecer com profundidade o setor onde vaj
atuar, Heringer optou por centralizar og
investimentos em um nimero menor de
atividades, buscando, dessa forma, agre-
gar eficiéncia técnica e maior dominig
administrativo. “Iniciamos com uma atj-
vidade bastante diversificada e em escaly
muito pequena, mas no decorrer dos anos,
concentramos em setores que pudessery
dar maior grau de produtividade, ViSando
sempre a maximizacao de resultadog eco
ndmicos-financeiros”, explica. B

O segredo do sucesso na ativig,,
empresarial Heringer atribui a aspec
como: disposicdo e dedicacio tota] 5,
gdcio; persisténcia, ndo deixando-ge
ter nas horas de crise e ndio sendo Otimj a-
demais nas boas fases de negociacio & a
balhar sempre que possivel com recdrs .
préprios, fugindo das altas taxag de jUrO
do mercado e reinvestindo os lucrog I(l) S
proprio negocio. Hoje, a empresa ¢ a 5(:
do setor de fertilizantes no Brasi] ¢, em

Os

Divulgagdo/Faz. Heringer



97, ficou em 432° lugar entre as 500 mai-
ores empresas nao-financeiras do Pais, de
acordo com a revista Exame Maiores e
Melhores. Além disso, a Fertilizantes He-
ringer foi a 17" empresa classificada em
termos de crescimento entre as companhi-
as pesquisadas.

Cafezais — Mas o sucesso profissio-
nal desse empreendedor ndo estd resumi-
do apenas ao mercado de fertilizantes.
Apesar de vir do adubo a maior fatia de
seu faturamento, Heringer gosta mesmo €
de falar de seus pés de café, que ndo sdo
poucos, claro. E com o mesma desenvol-
tura que narra sua trajetéria no segmento
de adubacdo ele fala de sua atuacdo na
cafeicultura. Afinal, sdo quatro geragdes
da familia ligadas a produg@o do grdo. Ao
todo, sdo 1.500ha de cafezais espalhados
pelo ES e MG. A produtividade? Bom,
essa salta aos olhos de qualquer agricul-
tor considerado “eficiente”. Nos ltimos
quatro anos, a média da Agropecudria Es-
peranca estd em 60 mil sacas de 60kg,
beneficiadas. Isso dd a excelente média
de 40 sacas/ha e estd entre as melhores
performances mundiais. Para 98, a meta é
atingir 80 mil sacas. O segredo do suces-
so € a tecnologia empregada na lavoura,
que vai do plantio até a secagem passan-

do pelaclassificagio do produto. A fazen-
da também faz o despolpamento do grio.

Somente essas duas atividades ja seri-
am suficientes para colocar o empresario
na ponta da pirimide empresarial, mas o
dinamismo e a capacidade de visualizar o
futuro fizeram com que Heringer implan-
tasse novos projetos. Em 94, ele novamen-
te colocou em prética uma antiga idéia e
criou o Centro Experimental de Café Eloy
Carlos Heringer, sediado na cidade minei-
ra de Martins Soares. Segundo ele, o cen-
tro ndo foi resultado de um projeto de di-
versificacio, mas uma entidade que serve
de base de pesquisa aos cafeicultores de
MG e ES. “O projeto estd inserido em
nossas proprias atividades tanto como pro-
dutores de café quanto fornecedores de
fertilizantes e visa & melhoria da ativida-
de e o consegiiente desenvolvimento in-
tegrado da cultura do café em nossas ére-
as de atuagdo”, acrescenta.

Localizado numa drea de 11ha, o cen-
tro foi criado e é mantido exclusivamente
com recursos da Fertilizantes Heringer. A
institui¢do conta com infra-estrutura que
permite ainda construir uma base experi-
mental de apoio & cafeicultura de monta-
nha com tecnologias adaptadas para a
Zona da Mata de MG e ES. A entidade é

resultado de convénio firmado entre a em-
presa e o Ministério da Agricultura, atra-
vés do Programa de Desenvolvimento do
Caf€ (Procafé) e objetiva a troca de infor-
macgdes e a difusdo dos experimentos.
Desde que iniciou as atividades, o centro
ja divulgou ensaios técnicos em diversos
simpdsios e congressos de pesquisa na
drea do café e ja é referéncia para o setor.
Entre os trabalhos desenvolvidos estdo os
testes sobre nutricdo, variedades, espaca-
mento, controle de pragas e doengas, ma-
nejo da lavoura etc. O local conta ainda
com auditdrio para palestras e recebe, se-
manalmente, caravanas de produtores de
todas as regides onde o griio é cultivado.

QOutra drea onde o empresario também
Jd comeca a apostar € na adubac@o de pas-
tagem. O objetivo €, assim como no café,
gerar e difundir tecnologias voltadas aos
pecuaristas. Ele ja realiza o trabalho na
fazenda onde engorda 10.000 cabecas de
gado em 4.000ha. E possivel que em pou-
co tempo a pecudria de ES e MG também
ja possam contar com um centro de refe-
réncia em pesquisa. Isso tudo fruto de uma
cabeca otimista em relaciio ao futuro do
Pais e que se diz disposto a participar, cada
vez mais, do desenvolvimento do agribu-
siness nacional. F

7M Ae yucesso As Boeller alaca novamente
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Graneleiro de Transporte + Silo Moével Boelter
= cuidado em dobro na sua colheita

A famosa dupla da Boelter funciona assim: Graneleiro de
Transporteleva os graos até o Silo Moével. Este descarre-
gano caminhdo. Assim a sua colheitando para e vocé evi-
ta a perda de tempo e de graos.
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cuidado em dobro na sua colheita
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A grande aposta
na mecanizacao
agricola

barulho das marretas lapidando

as rochas e o ruido das rodas das

pequenas carretas lotadas de ter-
ra s6 eram quebrados quando o “bdccia”
(como era conhecido o pequeno garoto
que trazia dgua para os operdrios) che-
gava com o precioso liquido. Tempos
dificeis. Afinal, abrir uma estrada na base
do picdo, definitivamente, ndo € uma ta-
refa das mais agraddveis. O ano era 1935.
A obra: a constru¢io da BR 116, na altu-
ra do municipio de Sdo Marcos, vizinho
de Caxias do Sul, na Serra gatcha. O
personagem principal dessa histéria é
neto de imigrantes italianos, hoje com
75 anos, que, como um bom *“ragazzo”,
desde cedo aprendeu a dura arte de tra-

balhar.
Passados mais de 60 anos, quem cru-

za de carro pela rodovia, com certeza
estard mais interessado em apreciar o fa-
buloso visual da regido do que saber
como a estrada foi desenhada nos pare-
does dos morros. Relagdo estreita com a
BR 116 quem tem mesmo € 0 antigo
“héccia”, hoje um dos mais importantes
empresdrios da indistria metal-mecéani-
ca do Brasil. Trata-se de Francisco Ste-
dile, diretor-presidente da Agrale S.A.,
de Caxias do Sul.

A trajetéria profissional desse empre-
endedor se funde com o desenvolvimen-
to econdémico da regido serrana gatcha.
Sua histéria comegou a ganhar expres-
sio em 1942, quando, aos 19 anos, re-
cém-casado com Amdbile Zanandréa
Stedile, resolveu deixar Sdo Marcos €
migrar para Caxias do Sul. No volante
de um pequeno caminhao, Stedile come-
cou a fazer a rota Porto Alegre/Caxias e,
eventualmente, a cidade de Vacaria. Pela
mesma estrada onde, aos 13 anos, distri-
buia 4gua aos trabalhadores, Stedile ago-
ra passava com o caminhdo carregado
com tudo o que desse “troco”: de melan-
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cia a carvio.

Em 46, o empresario
abandonou o transporte de
carga para se dedicar 2 ativi-
dade mecéanica. Iniciava-se
ai a fase promissora de sua
carreira. Juntamente com
dois outros sdcios, Stedile
consertava automéveis, tra-
tores e caminhdes. Mais tar-
de, a oficina se transforma-
ria na concessiondria Merce-
des-Benz. O passo seguinte seria pular
fora da sociedade e criar sua prépria em-
presa, posteriormente batizada de Impor-
tadora Auto Nordeste, ligada aos setores
de borracha e veiculos leves e pesados.
J4 no inicio dos anos 50, o empresario
importava da Franga os carros Renault
para revender na regido. Dos Estados
Unidos, vinham os freios para cami-
nhdes.

Da baixa qualidade dos freios ameri-
canos surgiu, em 53, a idéia de fabricar o
produto no Brasil, até mesmo porque era
necessario melhorar a imagem da empre-
sa no mercado e, também, por em prética
o sonho de transformar a cidade num pélo
da inddstria de autopecas. A produgio
das lonas de freio em Caxias do Sul co-
mecou a ganhar forma ap0s sua viagem
3 Italia e dos contatos obtidos com os
empresdrios europeus do setor. Em 54,
Stedile conseguia a licenca dos italianos
para produzir as pastilhas e revestimen-
tos de embreagem. O custo da autoriza-
¢dio: nove veiculos Renault. Surgia, en-
tdo, a Francisco Stedile S.A. Manufatu-
ras para Freios (Fras-le).

A implantacdo da fabrica de lonas era
o que faltava para o jovem empreende-
dor decolar na atividade industrial. Em
pouco tempo, a Fras-le atingia os merca-

dos do Parand, Sdo Paulo e toda a regido
Sudeste, transformando-se na mais im-

Divulgagiio/Agrale

portante empresa brasileira de lonas de
freio, onde atualmente detém 60% do
mercado. Seus produtos sdo hoje reco-
nhecidos nos segmentos automotivog
nacional e internacional.

Com a consolidacio da Fras-le no
mercado, Stedile foi buscar novas alte
nativas de investimento, até porque qué-
ria desenvolver ainda mais suas habilih
da_des no setor metal-mecénico. Em 65‘
velo seu maior desafio: arrematou o con .
trole aciondrio da falida Agrisa, fabricanh
te c'le‘ motocultivadores e motores estaci_
onarios, em poder do Banco Regional ¢ s
Desenvolvimento do Extremo Suﬁ
(BRDE)_, em oito prestacdes, transferip.
do a unidade industrial de Sapucaia ¢
Sul para Caxias do Sul. Nascia ai a Agralg
S.A. ‘Da produc@o inicial de motoreg
maquinas agricolas seria agregado m 2
tan;le, gragas a inventividade do em s
sério, o caminhdio TX 1100, que dey 1S
gem a linha de veiculos leves da Agron"
Em 69, foi a vez do nascimento da e,
vrale Méquinas Agricolas S.A., brag, iy
Agrale para a fabricacdo e distriby; Ela
de maquinas ¢ implementos agricolag 4
estes projetos, somou-se, em 82, 3 liﬂ
de motocicletas e ciclomotores. ha

Apesar de todas essas atividades, Sy
dile ainda teve tempo para invest}r "
producio agricola. Ha 18 anos, a famfF 2
trabalha na producéo de soja, milho e trlia



go em 2.700ha, localizados em Vacaria.
A produtividade da lavoura, sem sombra
de diividas, ilustra bem o espirito do
empresdrio. Na iltima safra, o desempe-
nho da soja ficou em 45 sacas/ha, e o tri-
go, apesar do clima, atingiu 40 sacas/ha.
Quanto ao milho, ele prefere esperar para
ver o comportamento do El Nifio. E, com
uma ponta de orgulho, garante que sua
lavoura nunca precisou de crédito ofici-
al' - -

Variedade — O histdrico profissio-
nal do empresdrio foi marcado pela sua
capacidade de atuar em segmentos dxs:
tintos com a mesma desenvoltura. Essa é
a filosofia de Stedile: quanto maior for a
gama de produtos fabricados por uma
companhia, mais condigdes ela terd de
equilibrar o balango. Ainda tem a possi-
bilidade de utilizar a estrutura fisica das
revendas como suporte para 0 pos-ven-
da. o

Foi isso que, segundo ele, propiciou
a sobrevivéncia do grupo nos momentos
de maior crise, ocasionados pelas perdas
com o Plano Collor e a conseqiiente di-
minui¢do da renda no setor agricola no
Pais. Nos dois anos posteriores ao Plano
Collor, suas empresas, principalmente a
Agrale, tiveram um prejuizo de cerca de
US$ 50 milhdes. A receita proveniente
da agricultura despencou quase 70%, fa-
zendo a Agrale mergulhar na maior crise
de sua histéria. A solucéo foi vender a
empresa mais rentdvel do grupo, a Fras-
le, para salvar a Agrale da faléncia. A
venda possibilitou uma injec¢iio de capi-
tal de US$ 80 milhdes na Agrale.

E foi com 0 mesmo vigor que o trans-
formou num dos maiores empresirios do

Com parceiros externos,
a Agrale ganha forga, e folego,
no mercado

RS que Stedile buscou novos caminhos
para contornar a crise. A solucgio foi se
concentrar em nichos de mercado em
que a empresa ainda nio atuava. Para
isso, a Agrale comegou a estabelecer
novos acordos de parceria com empre-
sas estrangeiras, a exemplo dos ja exis-
tentes com a Cagiva, para a fabricacdo
de motos, e a Deutz Fahr, no forneci-
mento de motores e caixas de cAmbio
para tratores. Ha dois anos, a companhia
iniciou parceria tecnolégica com a Rug-
gerini, da Itdlia, fabricante de motores
leves, dentro de uma faixa de poténcia
ainda ndo operada pela empresa brasi-
leira. O outro convénio veio da Repii-
blica Tcheca, através do acordo com a
Zetor, para a fabricacgio de tratores com
faixa de poténcia entre 50cv e 70cv. Pelo
convénio, a Zetor vai fornecer caixas de
cdmbio para as maquinas, que serdo
montadas nas unidades industriais de
Caxias do Sul.

O dltimo e mais importante contrato
de operacdo aconteceu em outubro ulti-
mo, com a montadora de caminhdes nor-
te-americana Navistar — lider no seg-
mentos de leves e pesados nos EUA.
Pelo acordo, a Agrale vai produzir e co-
mercializar no Brasil e Mercosul os
modelos Internacional série 4.000 (de 14
a 25 toneladas) e a série 9.000 (de 45
toneladas). A unidade de producéo terd
uma drea construida de 30.000m". O ano
de 97 foi marcado também a obtencgio

do selo ISO 9002.

Para 98, o clima na Agrale é de mui-
ta expectativa pela retomada da produ-
¢do e do terreno perdido. “Os dois dlti-
mos anos foram marcados pelos inves-
timentos. Agora, é hora de comecar a
colher os frutos™, brinca. Quanto as par-
cerias, Stedile classifica como funda-
mentais nestes tempos de globalizacio,
onde a chamada troca de tecnologia aca-
ba queimando etapas e, consegiiente-
mente, diminuindo o volume de inves-
timentos.

Mesmo exibindo no curriculo a ven-
da de mais de 300 mil motores e uma
frota de 60 mil motos, 60 mil tratores e
18 mil caminhdes, a aposentadoria ain-
da ndo estd nos seus planos. “Ainda te-
nho energia para trabalhar por mais al-
guns bons anos. Levanto as seis da ma-
nhd, sempre tive uma vida saudivel e o
alcool nunca fez parte do meu dia-a-dia.
Cigarro? a primeira e dltima vez que
fumei foi aos 18 anos, com direito a foto
para posteridade”, diz.

Stedile admite que ndo pode fazer
tudo o que pretendia mas, mesmo assim,
estd realizado. Até porque, fora da em-
presa, ele também deixou sua marca,
principalmente para os torcedores da
Sociedade Recreativa Caxias do Sul, ou
Caxias, como € conhecido. Quando pre-
sidiu o clube, nos anos 70, foi autor de
outra proeza: conseguiu o apoio de 63
empresarios locais e construiu o esti-
dio Centendrio em apenas cinco meses.
Tudo para que o local ficasse pronto
para o campeonato nacional de futebol.
Em sua homenagem, o estadio foi bati-
zado de Francisco Stedile. Fi
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Ele acreditou na
expansao do plantio
direto no Pais

o inicio da década de 60, os in-
N vestimentos em tecnologia agri-
cola no Brasil estavam apenas
comegando. Até entfdo, o maquinario ru-
ral para semeadura e colheita era quase
todo importado e, por conseqiiéncia,
caro. Além disso, existiam poucas ofici-
nas especializadas no conserto destas ma-
quinas, dificultando a vida do produtor,
que perdia um tempo precioso “corren-
do” atras das pecas. Havia ainda um ou-
tro obsticulo: a precariedade das estra-
das aumentava ainda mais a distincia
entre as concessiondrias com as dreas de
producio.

Estados essencialmente agricolas,

como o Rio Grande do Sul, por exem-
plo, eram os que mais sofriam com a fal-
ta de estrutura de pés-venda. Mas, aos
poucos, solugdes economicamente via-
veis foram surgindo. A mais importante,
sem dividas, aconteceu em 1965, com o
nascimento da Mecénica Agricola Ros-
sato Ltda., sediada na cidade gaiicha de
Passo Fundo, que passou a fabricar al-
gumas pegas necessirias para reposicio
de semeadoras. Nascia ai uma empresa
que, sob o comando de Roberto Otavia-
no Rossato, mais tarde se transformaria
num maiores conglomerados industriais
de implementos agricolas da América La-
tina: a Semeato S.A. Indistria e Comér-
cio.

Como bom empreendedor, Rossato,
nascido hd 54 anos, em Passo Fundo, uti-
lizou toda a experiéncia adquirida na pro-
ducdo de pecas de reposi¢do para, no ini-
cio dos anos 70, se lancar na fabricacdo
de maquinas para a semeadura. A primei-
ra foi a semeadora-adubadora para plan-
tio convencional SG, também pioneira no

plantio de arroz irrigado em linha. Em
73, surgia uma nova maquina: a PS Plan-
tadora-Adubadora. Estava aberto o cami-
nho para o sucesso. Em 74, ja consolida-
da no mercado, a Mecéanica Rossato pas-
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sou a se chamar Se-
meato S.A. Indistriae
Comércio, Exporta-
c¢do e Importagao.
Nessa época, a fabri-
caji comecava a bus-
car clientes para seus
produtos no mercado
externo.

Empreséirio com

um apurado “feeling”
paranegdcios, Rossa-
to foi um dos primei-
ros industriais brasi-
leiros a vislumbrar
que o plantio direto
teria vez na lavoura
nacional. A adaptacdo
da plantadeira PS
para o plantio direto,
em 76, fez com que a
empresa decolasse no
mercado. Até entdo,
0s experimentos em
PD eram feitos com a
méquina Rotacaster,
importada dos Esta-
dos Unidos. No trié-
nio 79, 80 e 81, a Semeato desenvolveu,
juntamente com o Centro Nacional de
Pesquisa de Trigo (CNPTrigo), unidade
da Embrapa sediada em Passo Fundo, um
trabalho de pesquisa e adaptagiio de ma-
quinas para o uso comercial em PD. Em
80, surgia a semeadora TD, dando novo
impulso ao mercado de equipamentos
para o plantio de cereais de inverno e
pastagens pelo sistema PD.

Com o lancamento da TD, foi possi-
vel, jd em 81, desenvolver trabalhos com
lavouras de arroz irrigado pelo sistema.
Mais tarde, outras maquinas foram incor-
poradas a frota e passaram a fazer parte
do cotidiano dos produtores rurais. A
PAR ¢é uma plantadora-adubadora de pre-

cisdo que surgiu com tecnologia total-

Foto: A Granja

ROBERTO ROSSATO

mente diferente da vigente até entdo, po;
permitia a adubagio em sulcos majs >
fundos, para ser utilizada nas culturag
milho, soja e feijdo. Ela viabilizoy o pl

tio direto em terrenos com alto teol.an"
argila e em solos que sofriam o Pisot o=
do gado. €lo

Com o passar do tempo, a em

foi se especializando cada vez maEreSa
fabricacdo de equipamentos para aha
tecer os agricultores que se UtiliZam S<
PD. Isto fez com que a Semeato atj,,, I0
se a lideranca no setor de implemen 1S+
para o plantio.“Com uma situacg,
mercado privilegiada no que se refera ©
tecnologia em PD, as médquinas Se:mee
vém liderando em eficiéncia e dUFabiliO

dade, permitindo, desta forma, oferece,
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ao agricultor o que hd de mais avangado
em pesquisa e equipamento”, garante. A
Semeato hoje detém mais de 60% do
mercado interno de plantadeiras e 15%
das méquinas para preparo de solo.

Para atender um mercado cada vez
mais crescente, em 82, a Semeato assu-
miu o controle da Piratininga Implemen-
tos Agricolas S.A., transformando-a em
Companhia Semeato de Ago (CSA), com
sede em Butid/RS. Mais tarde, outras
unidades industriais foram incorporadas
a empresa, que atualmente conta com
cerca de dois mil funciondrios, distribui-
dos em oito fdbricas, compreendendo as
4reas de manufatura, montagem, fundi-
cdo de ferro e aco, cutelaria, matrizaria,
laboratdrios etc.

Congquista externa — O sucesso ob-
tido pelo empresdrio no mercado nacio-
nal permitiu que aos poucos seus produ-
tos atingissem outros continentes. A em-
presa ji investe nas vendas externas ha
25 anos, época em que o assunto globa-
lizagdo ainda ndo fazia parte do vocabu-
ldrio empresarial nem dos livros de Ad-
ministragdo. Esse investimento resultou
na conquista de importantes mercados,
como os Estados Unidos, Argentina, Ita-
lia, entre outros. As exportagdes repre-

A Semeato levantou
nove Destaques
A Granja do Ano

sentam cerca de 20% do faturamento anu-
al da companhia. Atualmente, a Semea-
to exporta para 20 paises, nos cinco con-
tinentes. Segundo Rossato, essa consci-
€ncia empresarial tem se mostrado deter-
minante no dia-a-dia da Semeato, pois
permite o estabelecimento de estratégias
mais duradouras. “A atividade em mer-
cados estrangeiros for¢a uma permanen-
te vigilancia no fator qualidade do pro-
duto. E, neste ponto, a empresa esté pre-
parada para competir em qualquer mer-
cado consumidor.” O investimento para
garantir toda essa qualidade dos equipa-
mentos faz com que a drea de pesquisa e
desenvolvimento da Semeato esteja to-
talmente apoiada por um avangado sis-
tema de informdtica. Rossato, alids, ndo
cansa de repetir: “o caminho é investir
sempre na busca de melhores produtos
adequados ao mercado”.

O demonstrativo do pioneirismo e da

capacidade de inovagdo da Semeato é
mostrado através dos prémios recebidos
ao longo dos anos no Brasil e no exteri-
or. Dentre eles, estio nove troféus Des-
taque A Granja do Ano, concedidos em
86, 89, e nos anos consecutivos de 90 a
96, e nos diversos prémios nas categori-
as novidades e destaque do Prémio Ger-
dau Melhores da Terra. Em 93, a Semea-
to conseguiu seu mais importante prémio
internacional: a medalha de ouro na Fei-
ra Agricola de Verona, na Itilia. Em 97,
foi a vez de receber o troféu Inovacado
Tecnolégica, na feira espanhola de Gali-
cia.

Ciente de que o melhor caminho é
investir em produtos mais adequados a
realidade de um campo cada vez mais
globalizado, Rossato diz que o empresa-
rio precisa estabelecer estratégias mer-
cadoldgicas cada vez mais direcionadas
ao ambiente onde ele tenha dominio. Para
ele, a sobreviéncia das organizagdes nes-
se processo de abertura de mercado de-
pende de um planejamento minucioso e
da transformac@o cultural das empresas.
E disso ele entende. Afinal, quem pro-
duz anualmente 10.000 mdquinas e ex-
porta para os cinco continentes tem cre-
dibilidade. F3

1 - Tanque de agua limpa
2 - Valvula antigotejo
3 - Engate rapido

4 - Alimentagé&o por tubo

5 - Filtros de linha

6 - Tampas duplas

7 - Barras galvanizadas

8 - Catracas regulaveis

9 - Melhor distribuicdo do peso

10 - Tecnologia do lider mundial
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Um brinde a qualidade do
café brasileiro

ste, com certeza, € um momento de
E satisfaciio para o italiano Emesto

Illy. Nzo que ele tenha muitas in-
satisfacdes aos 72 anos de idade, mas
todo ano comega com um sabor especial
para o incansével presidente da Illycaffe
s.p.a., de Trieste, no nordeste da Italia, a
torrefadora que processa aquele que é
considerado um dos melhores cafés ex-
pressos do mundo, “o expresso perfeito”,
item cultuado a4 mesa por quem gosta de
café. '

Illy, nascido em Trieste, entusiasta do
café brasileiro, acaba de fechar o ano de
97 com o costumeiro e retumbante su-
cesso de mais um Prémio Brasil de Qua-
lidade do Café para “Espresso”, que sua
empresa promove aqui ha sete anos, ja
um marco na cafeicultura e no agribusi-
NEss nacionais.

O concurso, idealizado por ele, tem o

conddo de descobrir, todo ano, os 10
melhores produtores de cafés finos do
Brasil. N#o € tarefa simples. Desde a pri-
meira edic3o, o intenso trabalho da Illy-
caffé, com Emesto Illy 2 frente, tem sido
conscientizar os cafeicultores para tor-
nar visivel a formidavel qualidade do café
brasileiro, ofuscada nos iiltimos tempos
pelo marketing poderoso de produtos de
baixa qualidade, como os da Col6mbia.
O prémio da Illy, portanto, veio virar esse
Jjogo para o Brasil.

Muito além da férmula “inscri¢io-jul-
gamento-premiacéio”, o prémio envolve
a participagdo direta de técnicos — in-
cluindo o préprio Ernesto Illy —, que as-
sessoram in loco os produtores desde o
cultivo, colheita, secagem até o rebene-
ficiamento e armazenamento do café.
Para os 10 melhores produtores do café
brasileiro, a Illy distribui US$ 73 mil a
cada ano em uma grande festa do setor
cafeeiro no més de dezembro. Mais: com-
pra toda produc@o dos 50 finalistas do
concurso, pagando precos acima do mer-

cado. Anvalmente, a empresa investe
US$ 250 mil no Pais, apenas com a rea-
lizagdo do prémio.

Em sete anos, o resultado € uma sur-
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preendente elevacdo da qualidade nas
principais regides produtoras de café no
Brasil, conseqiiéncia de uma nova men-
talidade, traduzida em tecnologia no cam-
po, pesquisa e, claro, lucro para os cafei-
cultores. O nome Illycaffée € a primeira
referéncia do setor cafeeiro, especialmen-
te em regides como o cerrado e o sul de
Minas Gerais e a Mogiana, em Sdo Pau-
lo. E a simpética figura de olhos azuis e
fala mansa de Ernesto Illy confere um
status de quase lenda a empresa entre 0s
produtores. “Somos discipulos do dou-
tor Illy”, decreta uma lideranga dos ca-
feicultores.

Tanto esfor¢o obedece a seguinte si-
tuagdo: a Illycaffé adquire no Brasil 60%
do café que compde seu blend, ou mais
de 100 mil sacas. Em 1990, isso ndo era
possivel. O café do Brasil que chegava a
Trieste era uma mistura de bons e maus
grios. Ernesto Illy, entdo, teve a idéia do
Prémio Brasil para identificar os melho-
res produtores e assim comprar deles,
diretamente, os grios perfeitos.

A 16gica de Illy para essa busca € sim-
ples: “um quilo de café € igual a 150 ex-
pressos, o que para nds deve representar
150 consumidores sorridentes”. Trocan-
do em mitdos, o perfeccionismo da Illy
quer fazer sorrir 4,5 milhdes de consu-
midores por dia, nos 55 paises onde estd
presente, ja que ela produz 30 toneladas
de café diariamente. Entre esses consu-
midores sorridentes estdo, por exemplo,
arainha Sofia, da Espanha, o rei Hassan,
do Marrocos, o maestro Zubin Mehta ou
os atores Robert De Niro e Michele Pfei-
fer. O caso americano com 0 expresso é
exemplar. O consumo de café nos Esta-
dos Unidos vinha despencando, enquan-
to o de refrigerantes aumentava. S6 que
Ernesto Illy, contra todas as opinides,
apostou que seu expresso emplacaria por
la. Como Akio Morita, o ex-todo-pode-

roso presidente da Sony, chamado de lou-
co quando imaginou o mundo com seu
walkman nos ouvidos, Ernesto Illy ou-
viu 0 mesmo adjetivo porque previu os
americanos deliciando-se com uma xica-

M
ERNESTO ILLY

ra de expresso. Hoje, 75% dos restauran-
tes finos de 14 servem café da Illy e o
consumo € maior entre a geracido Coca-
Cola, os jovens. “Coca-Cola se toma, se
gosta e se esquece. Do expresso, se gos-
ta e se lembra”, diz Illy.

O mesmo acontece em Paris, Roma
ou Sao Paulo. No Brasil os melhores res-
taurantes servem o café de Trieste, sem
falar nas residéncias, escritérios, acade-
mias que tém sua maquina de €Xpresso.
Para ficar s0 na capital paulista, lugares
sofisticados como a boate Gitana, do ator
francés Christophe Lambert, e as refina-
dissimas lojas dos estilistas Gianni Ver-
sace e Kenzo também oferecem o expres-
so a seus clientes.

Tamanha aceitaciio decorre do fato,
raro, de o expresso da Illy combinar, em
um produto, “ciéncia e arte”. Ernesto Illy,
0 arquiteto desse sucesso, tem explica-
¢do para os dois conceitos. “O expresso
produz uma emogdo estética profunda.
Ele tem caracteristicas organolépticas
muito particulares, ou seja, € muito aro-
mitico, doce e chocolatoso.” Isso signi-
fica que o café seco em terreiro, ao sol,
como o brasileiro, permite a hbeff acao de
surfactantes muito potentes que facilit
a emulsao da gordura dos graos, que g

clente solvente dos aromas volg_
:le'lg ?i):)ccafé, fundamentals para 0 expreg._
so, garantindo um produtto eECOI'PE‘C‘O,
cspumoso ¢ absolutamente saboroso, A
“emogio estética’ Illy resume assim: “q
bom expresso deixa seu sab(?r na boca
por 30 minutos; quando ele é ruim, & o

Divulgagio/ADS



mesmo que ficar 30 minutos no dentis-
ta”. E vai além: “o expresso muda a cor
da lingua por alguns minutos, significa-
do da permanéncia do sabor, o que € um
sinal de bom gosto™, atesta.

Vé-se que nio se estd falando apenas
de um homem de negdcios. Ernesto Illy
¢ quimico com especializagdo em Biolo-
gia Molecular. Esse casamento entre ci-
entista e executivo é outra das razdes a
que o presidente da Illy credita o éxito
da empresa. Ja foi assim, em certa medi-
da, com seu pai, Francesco Illy, que fun-
dou a Illycaffe em 1933, na cidade de Tri-
este, no pais que € o ber¢o do expresso,
inventado em 1900.

Origem do sucesso — A Illycaffe
deu seus primeiros passos produzindo
café torrado sob os efeitos do crack de
1929 da Bolsa de Nova lorque. Mas em
1935 Francesco Illy iniciava uma revo-
lugio: inventou a mdquina automdtica
para o preparo do expresso, a primeira
na qual pressdo e temperatura estavam
separadas. As mdquinas, até entdo, au-
mentavam a pressdo ¢ a temperatura,
rompendo rapidamente as moléculas do
café, o que lhe conferia um sabor desa-
gradavel de “café queimado”.

Em 1945, baixadas as armas da Se-
gunda Guerra, a Illy fez o aroma de seu
café sentir-se para além das fronteiras da
Italia. Nessa época, Ernesto Illy concluiu
seus estudos de Quimica, na Universida-
de de Bolonha, e em 1947 iniciou sua tra-
jetéria na empresa, aos 22 anos, traba-
lhando nas vendas.

No trabalho, Ernesto Illy aprendeu
que reside no preparo de uma xicara de
café o caminho da perfeicao. E nesse

momento viveu o que ele chama de “uma
experiéncia dramatica”: na cidade de
Torino, Illy entrou na cafeteria de um cli-
ente onde sentia-se um cheiro ruim de
café. Saiu dali debaixo dos protestos do
cliente. “Em Mildo, ocorreria 0 mesmo
com outro cliente. Foi nesse momento
que percebi a importéncia da pesquisa”,
relembra. Mais tarde, descobriria que o
cheiro ruim advinha de um problema li-
gado a eletricidade estdtica que o café
possui.

Quando seu pai faleceu, em 1956,
Ernesto Illy deu continuidade ao traba-
lho e implantou o laboratério de pesqui-
sas na empresa, exigéncia da complexi-
dade técnica do expresso e base de todo
o desenvolvimento verificado a partir de
entdo. O maior desafio da empresa sur-
giria ai: como fazer a Illy, uma pequena
empresa, visivel? Mais uma vez, a pes-
quisa seria a resposta. Um fato, porém,
marcou esse periodo para Ernesto Illy.
Em 1963, ele foi convidado por dois ci-
entistas franceses para um encontro so-
bre quimica do café que reuniria quase
meia centena de pesquisadores de véri-
os paises. O tradutor, entretanto, teve um
problema com a voz e Illy ofereceu-se
para o servico, traduzindo ao mesmo
tempo inglés, alemdo e italiano. Deu
conta do recado e saiu do coléquio como
uma celebridade do setor cafeeiro mun-
dial. Tanto que dois anos depois, quan-
do da criag¢do da Associagdo Cientifica
Internacional do Café (Asic), Ernesto
Illy seria eleito seu primeiro presiden-
te. “Hoje, sou praticamente o ‘vice-pre-
sidente sénior permanente’ da Asic”,
brinca.

Com seu expresso cultuado nos qua-
tro cantos, Ernesto Illy vive agora o de-
safio de garantir um suprimento de café
de boa qualidade que acompanhe o au-
mento das vendas da Illycaffé. Exemplo
disso é o Prémio Brasil. Mas uma coisa é
certa para ele: “se tiver que vender café
de qualidade ruim com a marca Illy, aca-
bou”, avisa. “A marca [lly é uma promes-
sa de qualidade extraordindria, sempre
mantida”, avalia.

Como esse dia ndo tem previsdo para
chegar, Emesto Illy segue conduzindo a
Ilycaffe, como sempre, ao lado da fami-
lia. Seu filho Andrea Illy € diretor- exe-
cutivo, também formado em Quimica; o
vice-presidente € Ricardo Illy, momen-
taneamente fora da empresa, ja que € pre-
feito de Trieste. A tinica filha, Anna Bel-
ci, é diretora de compras. “Como todas
as mulheres, ela compra muito bem”, diz
Illy. Outro filho, Francesco, artista plas-
tico, nfio trabalha na Illy, mas € dele a
idéia das colecdes de xicaras Illy, pinta-
das artisticamente, que vendem milhdes
de unidades todo ano. Finalmente, sua
esposa, Anna, também exerce fungdes
administrativas.

Sobre a empresa familiar, Enesto Illy
vai na contramio da teoria que diz tra-
tar-se de um modelo ultrapassado: “se
uma empresa tem acionistas, o direito
deles de obter rendimentos é maior do
que o do consumidor, que quer tomar um
café maravilhoso. Com a familia ndo hi
esse problema. Ela sabe que o ‘dono’ da
empresa € o consumidor e, nesse caso,
pode deixar suas necessidades financei-
ras em segundo plano em prol do consu-
midor”. Fi
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0 comandante
da pecuaria moderna

pds 34 anos vivendo no Pais —
a maior parte deles no comando
dos negodcios da Agropecudria
CFM, a partir da sede em S@o José do
Rio Preto/SP —, o engenheiro agréno-
mo Joseph Purgly pode se dar ao luxo de
ter trés nacionalidades. Afinal, nasceu na
Hungria, tornou-se cidaddo inglés, mas
ja viveu mais da metade da sua vida no
Brasil. Essa impressdo inicial de que
Purgly € um homem do mundo € perti-
nente. Além destas trés nagoes, ele ain-
da tem no curriculo passagens por pai-
ses da Africa Central e pela Venezuela.
O meio rural € outra marca da trajetéria
de Joseph Purgly. Sdo mais de quatro
décadas voltadas a atividade primaria,
mais especificamente A pecudria de cor-
te e de leite.
Esses aspectos em particular ajudam
a compreender melhor a personalidade de
Joseph Purgly. Primeiro, é curioso obser-
var que, apesar de saltar de um lugar para
outro durante um bom tempo de sua vida,
ele sempre foi uma pessoa extremamen-
te fiel. Profissionalmente, isso fica claro
ao se constatar que Purgly esteve ligado
a apenas duas empresas na vida. Nesse
campo, sua maior paixdo é o grupo in-
glés Vestey, dono da CFM, onde est4 ha
mais de 30 anos. Segundo, essas tempo-
radas em virias partes do mundo lhe de-
ram um grande know-how para gerenci-
ar, e bem, o projeto pecuério da empre-
sa.
Quem duvidar que confira os niime-
ros atuais do negécio da Agropecudria
CFM, icados a tal patamar pelo trabalho
competente da equipe liderada por Pur-
gly. Ao todo, sdo 11 propriedades espa-
Ihadas por Sao Paulo (9) e Mato Grosso
do Sul (2), compreendendo 35.118 hec-
tares e um rebanho total de 75 mil cabe-
cas de gado — 32 mil das quais fémeas,
com o excelente desfrute em torno de
34%. No leite, 2,6 milhdes de litros sdo
produzidos pela CFM ao ano. Na agri-
cultura, sdo 1,7 milhdo de toneladas de
cana-de-acgticar — o que lhe confere o
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titulo de maior fornecedor individual do
Pais —, 300 mil sacas de milho, 250 mil
sacas de soja e 180 mil sacas de sorgo. O
faturamento atual da Agropecudria CFM
é de US$ 43 milhdes. Nada mal para
quem comecou engordando bois na dé-
cada de 20.

As histérias da CFM e de Purgly se
confundem. Na verdade, um tem grande
participacdo na vida e nos resultados do
outro. “Sou um homem realizado profis-
sionalmente”, diz Joseph Purgly. Tam-
bém se pode afirmar que a CFM perten-
ce ao primeiro time de empreendimen-
tos pecudrios. Assim, muito do que a
CFM ¢ hoje deve-se ao trabalho incan-
sdvel e detalhista de Purgly.

Informac¢io — A comunicag@o estd

na base do trabalho realizado por Joseph
Purgly a frente da CFM. E ela tem mao
dupla, podendo ser gerada de dentro para
fora ou em sentido contrario. Ao mesmo
tempo que coloca na mesa as diretrizes
do negdcio, o dirigente sabe ouvir e ava-
liar as sugestdes apresentadas. “Nio é
isso que € trabalho de equipe?”, questio-
na. Ele mesmo responde: “na CFM, nao
hé verdade absoluta. Por isso, estamos
abertos as tendéncias do mercado. Para
tocar uma empresa como essa, € preciso
estar atendo as exigéncias dos clientes.
Se concluirmos ser possivel investir em
determinada direcido, vamos em frente.
Correremos riscos, se for necessério. Mas
uma administracdo coerente sabe avaliar
quando se trata de uma aventura com
poucas chances de sucesso”, diz.

E por isso que em momentos como o

atual, quando o mercado estd um tanto
cético e a espera de regras mais claras,
que Joseph Purgly lanca méio da porg¢do
inglesa e serenamente analisa: “tenho 57
anos de idade e ja estou no Brasil hd 34.
Nesse periodo, jd vi muitos planos eco-
ndmicos. Alguns muito mais graves que
outros. E preciso que as pessoas enca-
rem estas adversidades com naturalida-
de. O Brasil € muito grande e, se ndo ti-
vesse potencial de desenvolvimento, ndo

JOSEPH PURGLY

atrairia grupos de fora, como o Vestey,
que tem uma avaliacdo muito criteriosa
dos seus objetivos e resultados”. Purgly
segue tais procedimentos i risca e coman-
da um negdcio balizado na eficiéncia.
Estad af mais uma caracteristica evi-
dente da personalidade de J oseph Purgly.
Ele ndo toma decisoes tempestuosas. Pre-
feire,_antes, analisd-las sob a luz das ten-
déncias externas e condi¢des domésticas.
“O Brasil estd integrado — talvez muito
mais do que imagine — no mercado mun-
dial da carne. Se o rebanho est4 diminu.
indo com o abate de fémeas, trata-se de
algo normal. No mundo inteiro, a renta-
bl]lda(_le da atividade estd em queda. Mas
ja hd sinais de recuperacio, especialmen
te nos Estados Unidos. Aqui, as Cois ;
estdo indefinidas, mas confio que o
demorem a melhorar.” "
Esse otimismo € outra marca re,,-
trada de Purgly. Sempre repetindo quﬁls‘
n#o houvesse condi¢des de trabalhay CDSQ
produtividade ndo haveria porque inye
tir na pecudria brasileira, ele cita o
Ihoramento genético como um fatoy ., -
pital para o sucesso dos negécios Coa-
carne e leite. “Veja o novilho precoce, p;nr
exemplo. Ha poucos anos, era comupm
levar um animal para abate com trés anog

Divulgag¢io/CFM



e meio ou quatro anos. Hoje, na pecudria
tecnificada, € crime a simples mengio de
tal performance. O novilho precoce é um
divisor de dguas. A precocidade € a pri-
oridade nimero um das fazendas de gado
que estdo preocupadas com a rentabili-
dade.”

A CFM foi um dos grupos que saiu
na frente na busca de carne de melhor
qualidade no menor espago de tempo
possivel. Purgly colocou seu pessoal téc-
nico em alerta hd muito tempo. De fato,
a CFM enveredou pelo campo do apri-
moramento genético ainda na década de
60. De 14 para c4, pesados investimentos
€ o acerto de vdrias ac¢Ges levaram a em-
presa na dire¢do do mercado. Tal traba-
lho, hoje, estd baseado na adaptagio dos
animais ao ambiente, fertilidade, orien-
tacido econdmica, produtividade e — ob-
viamente — precocidade. “S#o fatores
imprescindiveis para obtermos um bovi-
no perfeitamente adaptado as condicdes
do Pafs, em qualquer regido, e que aten-
dam as exigéncias do mercado”, repete
Purgly.

Dinamo — Efetivamente, a genética
€ a peca que une todas as engrenagens
do projeto da CFM. Pelas maos de Jose-
ph Purgly, o melhoramento das ragas ca-

minha para a definicao de sistemas de
acasalamento muito bem analisados. “A
tecnologia estd af a disposi¢do de todos.
Se o pecuarista estd convencido de que
tem de investir, que o fagca com a cabega
no lugar, mas com decisdo. Caso contré-
rio, é melhor deixar esse trabalho para
os profissionais da atividade”, repete.

A CFM trabalha em parceria com a
Universidade de Sdo Paulo — Campus
de Pirassununga — para a avaliag¢do ge-
nética dos seus reprodutores. A univer-
sidade analisa as chamadas DEPs ou Di-
ferencas Esperadas de Progénie. Séo ca-
talogadas as DEPs de peso ao nascer € a
desmama, ganho de peso da desmama ao
sobreano, peso ao sobreano, conforma-
cao, precocidade, musculosidade e a cha-
mada materno total, que trata da capaci-
dade leiteira das fémeas e sua contribui-
¢do para o ganho direto, com o0 aumento
do peso dos bezerros ao desmame. Apos
a avaliacdo das DEPs, sai o Indice CFM,
que entra no registro do animal e no seu
Certificado Especial de Identificagdo e
Producio (CEIP).

Essa mesma preocupagao com os de-
talhes é demonstrada pelo administrador
Purgly em todos os demais segmentos do
trabalho na CFM. Durante 50 anos, a em-

presa investiu no desenvolvimento da
raca pitangueiras. Em determinado mo-
mento, porém, concluiu-se que o pitan-
gueiras tinha suas limita¢des e, em pro-
dutividade leiteira, ndo preenchia os re-
quisitos de um grande produtor. Todo
esse trabalho nio foi perdido, mas redi-
recionado. Hoje, o melhoramento gené-
tico do pitangueiras estd sob responsabi-
lidade da associac@o de criadores e de
alguns outros pecuaristas que buscam
outras caracteristicas.

Qutro caso: a CFM se dedicou 25
anos ao cruzamento industrial. No en-
tanto, houve um momento em que Pur-
gly e seu pessoal chegaram a uma en-
cruzilhada. “Ou mergulhdvamos na pro-
dug@ao de um animal cruzado ou num
projeto um passo a frente, que incorpo-
rasse maior valor agregado. Foi ai que
criamos o montana tropical”, informa
Joseph Purgly. Esta é a mais recente
menina-dos- olhos do lider da Agrope-
cuaria CFM e mais um exemplo de sua
visdo de futuro. O gado montana € re-
sultado de parceria com a Leachman
Cattle Company, dos Estados Unidos, ¢
consiste no desenvolvimento de uma
raca composta adaptada as condigdes
brasileiras. FEa

WALTERSCHEID

1 EIXOS CARDAS
m EIXO0S HOMOCINETlCOS
i CAIXAS DE _

TECNOLOGIA ALEMA
NA TRANSMISSAO AGRICOLA

E O NOVO SISTEMA DE
ACOPLAMENTO RAPIDO
TRATOR COM IMPLEMENTOS

Rua José Merhy, 882 - Tel/Fax: (041) 256-8273 - Celular: 041 979-3425 - CEP 82560-440 - Boa Vista - Curitiba - PR - Brasil



EMPRE

E uma horta
portuguesa, com
certeza

origem portuguesa denuncia
logo a personalidade de Manuel
Alberto e Fernando Antonio Lo-
pes, donos da Jacarei Agricultura e Co-
mércio, uma das mais eficientes proprie-
dades de cultivo de verduras do Pais. Fala
mansa, calmos, de poucas palavras, es-
condendo alguns nimeros, Alberto e Fer-
nando sdo reconhecidos no mercado de
hortifrutigranjeiros de Sao Paulo como
produtores de ponta. Os concorrentes fa-
lam da Jacaref com respeito. Afinal, em
35 anos, a familia Lopes construiu uma
estrutura respeitdvel, com quatro proprie-
dades espalhadas por Sdo Paulo (Santa
Iz?bel, Jacarei e Aracilha) e Minas Ge-
rais (Andradas), responsaveis, hoje, pela
producdo didria de 400 caixas de duas e
trés dizias de verduras. Faturamento?
Nem pensar em divulgar. Esse é um se-
gredo guardado a sete-chaves pela fami-
lia Lopes. Mas, 2 medida em que a con-
versa se prolonga, Alberto e o sobrinho
Ricardo — este e 0 irmdo Alexandre tam-
bém participam ativamente nos negdcios
— vio fornecendo alguns indicadores im-
portantes para conhecer os motivos que
ddo tanta credibilidade ao trabalho da Ja-
carei Agricultura.
Para comecgar, trata-se de uma empre-
sa conservadora, de passos muito bem
medidos. Por atuar num mercado bastante
sensivel ndo somente as vontades do go-
verno mas também as dadivas de Sdo
Pedro, a Jacarei estuda muito antes de to-
mar uma decisdo. “Esse é um segmento
em que ndo adianta ter pressa. As coisas
ocorrem naturalmente”, afirma Alberto.
Tais ensinamentos vieram do patriar-
ca Diniz, que saiu de Portugal em 1962
rumo ao Vale do Paraiba, em Sdo Paulo.
Diniz estava desgostoso com a agricul-
tura na Europa e decidiu — ndo sem an-
tes muito refletir — a arriscar a vida no
Brasil. “Como tinha parentes por aqui,
ele acreditava que a ambientacdo seria
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mais fécil”, complementa Alberto. O por-
tugués Diniz e sua familia mudaram de
pais, mas conservaram o gosto pela ter-
ra. A medida em que o tempo passava €
os seis filhos eram criados, um respeitd-
vel patrimdnio foi sendo montado. A ex-
periéncia com agricultura ajudou muito.

No inicio da década de 90, o velho

Diniz mudou-se para outras terras, estas
mais distantes e inatingiveis. Ele, que até
entdo se mantinha ligado nos negdcios,
deve estar assistindo de longe & consoli-
dagdo do seu sonho. Alberto e o irmao
mais velho Fernando — e os dois filhos
homens deste — mantiveram-se 2 frente
da Jacarei. Aos poucos, foram dividindo
as atribui¢des e obtendo resultados cada
vez melhores.

Na filosofia da familia Lopes, conhe-
cer o que se esta fazendo é fundamental
para obter sucesso. Qutro fator priorita-
rio € a organizacdo. ‘Tudo no seu lugar’
€ um dos dogmas da empresa. “Nio d4
para conseguir nada sem planejamento”,
retoma Alberto. Mais uma vez, ai pesa o
sangue portugués. O arrojo e a abnega-
cdo desse povo sdo conhecidos de todos.
Os Lopes ndo sdo diferentes.

Tino comercial — Nada se consegue,
porém, sem a percep¢io do mercado. O
patriarca Diniz sabia disso e procurou re-
passar aos filhos e netos. Eles aprende-
ram mais esta licio. A Jacarei Agricultu-
ra estd muito bem-estruturada para aten-
der as exigéncias do momento. Para co-
mecar, foi engendrada uma estratégia que
visa a maxima comercializacio das ver-
duras. Como sdo pereciveis, elas preci-
sam ser desovadas. Caso contrario, vao
para o lixo. Mas, reza a filosofia portu-
guesa: se jogar produtos fora representa
prejuizo certo, a alternativa é vender pela
melhor oferta possivel. “Nosso negdcio
exige tino e agilidade comerciais. Ndo dd
para ficar avaliando muito as opgdes. A
verdura perde qualidade de um dia para

o outro e isso tem de guiar as nossas
acoes”, ressalta Alberto Lopes.

O fato de a mercadoria nio poder re-
tornar 4 origem ou ser estocada leva a
Jacarei e as demais empresas que atuam
nesse segmento a estar nas maos do mer-
cado. A agricultura € uma das atividades
mais dindmicas que existem exatamente
por isso. Produto de volta, nem pensar.
Na estratégia da familia Lopes, ficou com
Alexandre, 23 anos, filho de Fernando, a
responsabilidade de atuar junto a Cea-
gesp, em S@o Paulo. A Ceagesp é o mai-
or entreposto comercial de hortifrutigran-
jeiros da América Latina. Produtores e
comerciantes travam negociacdes diretas
todos os dias. Nem sempre os agriculto-
res levam a melhor, mas ¢ af que estd o
senndo’ da economia de mercado. “Nos-
S0 negocio ¢ regulado pela oferta e pro-
cura”, a331_r1a1a Alexandre. Isso significa
que, se estiver sobrando alface —

. carro-
chefe da Jacarei — ou outra verdura e
tivermos oferta, é preciso decidir rpidg

e fechar o negécio com os interesgadOS

quanto antes. Na mesma linha de rag;

cinio, ndo hd como ter muita certezg do
limites minimos e mdximos de Precog

“Uma chuva inesperada em algumg re.
gido produtora pode jogar s pregos pg,.,
cima de um dia para o outro. O mesmé‘l
ocorre em sentido inverso se tudo cola.
borar para uma grande produg¢io”, expli-
ca Alberto Lopes. A Ceagesp negocia
quase 70% das 400 caixas didrias produ-

-
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zidas pela Jacarei Agricultura. Os outros
30% também sido comercializados em
Sao Paulo, mas junto a compradores defi-
nidos, como redes de supermercados.

Como dito, a alface € o principal pro-
duto da empresa. Sete em cada 10 caixas
de hortalicas sdo de alface, nas qualida-
des lisa ou crespa. Mas a diversificacio é
um fator importante desse mercado. A Ja-
carei planta couve, couve-flor, cebolinha,
salsa, brocolis, acelga e repolho. “Preci-
samos oferecer um leque de produtos. Isso
€ positivo por uma questdo mercadologi-
ca e até climdtica”, constata Alberto.

Em todos os casos, a produtividade é
menor, mas € preciso ter volume — e al-
ternativas de cultivo — para tentar man-
ter um fluxo de caixa razodvel. No ultimo
trimestre de 97, por exemplo, a Jacarei en-
frentou estes problemas diversas vezes.
“Choveu muito na regido, prejudicando a
produtividade”, informa Alberto Lopes.
Nesses casos, a saida estd mais uma vez
condicionada a rapidez das decisdes in-
ternas e 2 lei de mercado. “E muito dificil
evitar prejuizos”, ratifica o empresario.
Uma alternativa utilizada pela empresa
para administrar adversidades como essas
diz respeito a rotagdo de culturas. Metade
dos 50 hectares da propriedade de Jaca-

rei/SP, por exemplo, estd ocupada com
milho e aveia-preta.

Se por um lado a estrutura de produ-
¢do da Jacarei Agricultura foi bem mon-
tada pelos irmdos Lopes, ndo se pode es-
perar dela grande sofisticagdo. Até por-
que isso é incompativel com a atividade
agricola. “A eficiéncia tem de vir antes”,
alerta Alberto. Os lucros do negécio sdo
reinvestidos na produgdo. “O empresério
rural tem de trabalhar com suas préprias
reservas e nao depender de recursos de
fora”, recomenda, lembrando mais uma
vez dos ensinamentos do pai. Da mesma
forma, Alberto pede moderagdo nas ex-
periéncias. “Nem sempre arrojo € sinal de
boa administracdo, especialmente quan-
do o mercado oscila tanto.”

Preocupagdes como essa levam a Ja-
carei a medir muito bem os seus gastos.
Isso nio significa que as modernas tecno-
logias em produgdo nao sejam avaliadas.
Pelo contrario. Uma das mais importan-
tes caracteristicas do empreendimento, e
até certo ponto uma das responsaveis pelo
sucesso dos negdcios da familia Lopes, é
exatamente a abertura para experimentar
novas técnicas. Um exemplo que une pro-
dutividade e praticidade é o sistema de
lavagem de mudas das plantas, realizado

por uma méquina especifica. “A redugéo
de custos foi consistente”, confirma Al-
berto.

As viérias formas de plantio também
sdo utilizadas para aumentar a eficiéncia.
Ha o cultivo normal, em que a alface fica
60 dias na terra; o sistema de estufas; e a
hidroponia, quando a planta € cultivada
na dgua e recebe suplementacdo de sais
minerais. “A principal vantagem da estu-
fa e da hidroponia é que conseguimos
impedir a incidéncia de problemas clima-
ticos e todo o sucesso depende diretamen-
te do trabalho do agricultor”, explica Al-
berto Lopes. Isso significa que se ele acer-
tar no manejo as chances de tudo correr
bem sdo muito grandes. Pelo lado negati-
vo, estd a necessidade de maior investi-
mento, pois a estrutura precisa ser melhor.
A Jacaref ja conta com retaguarda, o que
facilita sua aplicacdo, mas Alberto reco-
menda que os agricultores que planejam
utilizar essa técnica pensem muito bem.
“O momento ndo € para riscos”, sugere.

O investimento da Jacarei Agricultura
em tecnologia ndo significa que o ser hu-
mano seja colocado em segundo plano.
“Nao conseguiriamos chegar até aqui sem
o apoio de funciondrios eficientes e res-
ponsdveis”, finaliza o empresario. Fal
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E 0 barracao
Virou uma empresa
internacional

lgumas das grandes idéias pos-
A tas em pratica ao longo dos sé-
culos foram puro fruto do acaso.
Muitas outras foram obras de profissio-
nais que trabalharam artesanalmente com
materiais por vezes rudimentares, aperfei-
coando-os e moldando-os de acordo com
sua capacidade e habilidade de desenvol-
ver. Deste segundo grupo, faz parte o em-
presdrio e agropecuarista Armando Mar-
chesan que, aos 72 anos, ainda comanda,
com o auxilio da familia, a Marchesan Im-
plementos e Mdquinas Agricolas Tatu
S/A., sediada em Matdo/SP, uma das mai-
ores empresas do setor no lider no setor
no hemisfério sul.
Orfao aos 10 anos, Marchesan preci-
SOu arregacar as mangas e ingressar no
mercado de trabalho ainda muito cedo,
juntamente com o irm3o mais novo, Luiz.
O primeiro emprego dos dois foi numa
empresa de implementos agricolas, a Bal-
dan, do empresario Rogério Baldan, onde
desenvolviam atividades de marcenaria e
serraria. La, Armando aprendeu os primei-
ros segredos do oficio, que o tornaria um
dos maiores empreendedores do Pais.
Nesse periodo, ele conta que, por vonta-
de prépria, comegou a estudar contabili-
dade mercantil. Como ndo havia escola,
seu professor foi o contador da prefeitu-
ra de Matdo, que mantinha uma turma
formada por 10 alunos, com o objetivo
de prepard-los para trabalhar no Banco
do Brasil.

Marchesan nédo se deixou atrair pela
carreira de bancério e seguiu outro ca-
minho, embora admita que o aprendiza-
do lhe foi 1itil por toda a vida. “A conta-
bilidade ajudou muito em minha vida em-
presarial”, comenta. Assim, aos 22 anos,
sempre em companhia do irmao, deixou
a indistria onde era empregado para
montar seu préprio negdécio. Era setem-
bro de 1946, quando comprou um barra-
cdo na cidade e comegou a fabricar ca-

bos de arado, carpideiras, armagao bico-
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de-pato e implemen-
tos para tragdo ani-
mal em geral. Dai
para a tracdo mecani-
ca e fabricacao de
implementos, foi
uma questdo de tem-
po.

O empresario
conta que na década
de 40 a indudstria si-
deridrgica nacional
ainda engatinhava e
havia muita dificul-
dade para conseguir
material, especial-
mente o0 a¢co para o
fabrico de discos de arado. “Chegamos a
fabricar discos com chassis de caminhdes
velhos, porque faltava material, ndo ha-
via ago plano no Brasil”, recorda. S6 al-
gum tempo depois, segundo ele, a Belgo
Mineira comegou a fazer bobinas de duas
toneladas em a¢o com uma liga adequa-
da de carbono, quando a Marchesan
pdde, entio, fabricar seus discos, que
eram vendidos quase em sua totalidade
para o Rio Grande do Sul.

Até€ hoje, na sala de recepgio do es-
critério da indistria, estfo 14 exibidos um
tatu empalhado (marca registrada da em-
presa) e um disco de arado de 42 polega-
das fabricado pela primeira vez no he-
misfério sul pela Marchesan. O nome
“Tatu”, conforme o empresirio, surgiu
por acaso, quando experimentavam a
campo um arado de disco. No instante
em que o equipamento lavrava a terra,
saiu de um buraco um pequeno mamifero
com carapaga. Nao houve diividas: o novo
implemento foi imediatamente batizado de
“tatuzinho”. Foi a origem da marca mun-
dialmente conhecida.

Os discos de arado deram o grande
impulso na vida de empresa, que daf em
diante prosperou sempre direcionada a
oferecer aos agricultores uma mecaniza-

ARMANDO MARCHESAN

¢do agricola eficiente, que faca crescer 3
produgdo, com redug@o dos custos, Dg
velho barracdo, a Marchesan S.A . fo;
transferida, em 1971, para modernas ing.-
talagdes, abrigada em uma fébrica de 27()
mil metros quadrados de 4rea coberta, ey,
um logradouro na zona industrial de Ma-
tdo, que leva o nome da familia do em-
preendedor: Avenida Marchesan. A indus-
tria conta hoje com fundigio propria, ca.
lulas de manufatura flexiveis, robéticy
tecnologia a laser e centros de usinageyy
computadorizados — uma das mais mg._
dernas tecnologias de fabricacdo disponj.
veis no mercado.

Qualidade total — Com 1.700 funci-
ondrios, a Marchesan fabrica plantadeijryg
arados, terraceadores, carretas, gradeg
sulcadores, rogadeiras, entre Muitog Ou’
tros equipamentos agricolas para tratore‘
de 30hp a 350hp de poténcia. Army,, ds
Marchesan conta que a empresa exp, - ©
cerca de 30% de sua produgio Parg €
América Latina, Estados Unidos e Ay a
trélia. O faturamento da indistria em 1998"
ainda ndo estava disponivel para divulgy.
¢ao, mas serd superior ao de 1996, que fo;
de US$ 179 milhdes, com uma receita g
exportagdes de US$ 53,7 milhdes. “Em 97
houve um crescimento na venda de ip,.

Foto: Décio Godoy



plementos entre 10% e 12%”, declara. “Na
verdade, a empresa poderia faturar tran-
giiilamente US$ 500 milhdes. Temos equi-
pamentos e capacidade para isso, € s6 0
mercado consumir”’, complementa.
Outro motivo de grande satisfagdo de
Marchesan foi o fato de a “Tatu” ter sido
a primeira do setor a conquistar o certifi-
cado de Qualidade Total ISO 9002. Isso,
segundo ele, s6 foi possivel porque a po-
litica da empresa sempre foi a de inves-
tir em recursos humanos e em tecnolo-
gia de ponta, o que tem possibilitado ofe-
recer aos produtores rurais mecanizagao
agricola de primeira linha. A implanta-
c¢io do sistema de qualidade total, con-
forme o industrial, prioriza o atendimen-
to ao cliente e objetiva o incremento c[a
competitividade. “Para iss0, (emos trei-

namentos constantes, fiscalizacfo rigida;

porque o mercado nos cobra produtos
eficientes e com qualidade”, argumenta.

Todas as atualizagdes nas lir_1has d_e
produto passam por muita pesquisa e ri-
goroso teste em um campo de provas da
empresa, na verdad_e uma fazenda com
332 alqueires paulistas (cada alqueire
vale 2,42 hectares).

Todos os dias, ele comparece na sede
da inddstria, conversa com todos 0s di-
retores de cada drea, mar}tendo-ge 11‘1fof-
mado sobre tudo o que diz respeito as li-
nhas de produgao. Ele conta, ainda, que

S ; diz ter conhecido
sempre viajou muito €

g - icanas de im-
Abricas norte-americ:
todas as fabri “E preciso ficar de

agricolas. E ;
gﬁ?ﬁgﬁﬁe g mercado internacional tem

2 ara. “Agora, sao meus
recer””, decl jeti-
E:;f;: t;;ue tém viajado com €sse ohje

3 enta' 1
vo”, complemArm ando Marchesan diz

O!irnlsit::;ﬂ ente qUE O Brasil aind.a sera
acregltarpeﬁo,, na produgdo de alimen-
um “camp - - nca do Pafs é a agricultu-
tos. “A esp elhorando, crescendo mui-

:a, que ejrt;’nrg o o Plano Real”, comenta.

O que falta ¢ investir em educa-
gzrotf)'com educago, tudo se resolve”,
]

a terra para pro-
y «Melhor doqueal
?iiemua 20 existe; tudo sai dela. Quem
sosg’ Iltraballha.r a terra, colherd resulta-
dos rflilito pons”, afirma 0 iz g
targfigsn & agricultor e pecuarista. E dos
&randes.

Gado e laranja — Ligado a terra por

sua prépria atividade empl(’:1 Pfsana_lt: Ar-
mando Marchesan acabou diversifican-
do seus empreendimentos ¢ tornou-se
agropecuarista, tendo investido, inicial-
mente, na cafeicultura. Chegou a ter um
parque cafeeiro com mais de 1,5 milhdo
de pés na regido de Mato, onde o solo
sempre foi muito bom para a cultur_a,
embora o clima ndo ajudasse tanto. O frio

e uma forte geada, hd 15 anos, fizeram
com que a lavoura fosse substituida por
laranja. Atualmente, o café que sobrou é
muito pouco, “apenas para experiéncias”,
comenta 0 empresario.

Hoje, o parque citricola da Marche-
san é composto por 1,7 milhdo de pés de
laranja, com as variedades comerciais
mais tradicionais, tais como péra-rio,
valéncia e natal. Toda a producio € vol-
tada para a inddstria, fornecida ha mais
de 20 anos para a Citrosuco, que também
fica no municipio.

Mas € quando fala da bovinocultura
que Armando Marchesan demonstra seu
grande entusiasmo. A empresa tem diver-
sas fazendas especializadas na produg@o
de carne, em um total de 12 mil alquei-
res de pastagem em propriedades espa-
lhadas por todo o estado de Sdo Paulo. A
préitica adotada para a produgdo pecua-
ria foi a intensiva, com o rebanho confi-
nado.

Marchesan possui atualmente 50 mil
matrizes, todas nelore, e promove o cru-
zamento industrial com animais das ra-
cas santa gertrudes e limousin. Conside-
ra o choque de sangue, obtido pela hete-
rose, essencial para a atividade, que vem
incrementando com a melhoria de matri-
zes e qma_n’gorosa selegdo, em busca de
animais vigorosos ou, como ele mesmo
diz, com a “bunda grande”, que possam
render excelente carne de primeira.

Marchesan se diz satisfeito com os re-
sultados que vem conseguindo em suas
propriedades. Os bezerros sdo desmama-
dos a0s nove meses e vao direto para o
confinamento. Seis meses depois, sio
abatidos em um frigorifico da prépria em-
presa, montado dentro dos mais moder-
nos Padrg')es. “Aos 15 meses, pesando 16
arrobas, ja se tornam alimento”, comenta
satisfeito. “Estamos com um ganho de
peso de 1,5 quilo por dia”, complementa.
Conforme Marchesan, é preciso planeja-
mento para obtengao rapida da carne. “Te-
mos pessoas competentes trabalhando
Conosco, veterindrios que se mantém atu-
allz_ados, acompanhando os frigorificos
mais modernos do Pais”, comenta. “Hoje,
0 que vale € o tempo; tempo é ouro”, en-
sina.

Entusiasta da pratica do confinamen-
to, 0 agroempresdrio afirma que o manejo
neste sistema é muito mais econémico do
que a criagfo extensiva. “Se deixarmos mil
bois no pasto, o dia inteiro, o custo para
reformar aquela drea, adubar, é maior do
que manté-los presos em um confinamen-
to, onde nés mesmos fornecemos a comi-
da”, declara. “Hoje, hd processos de sila-
gem modernos que sio excepcionais, tor-
nando o sistema mais vantajoso”, finali-

za. k4
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Expansao da soja
deve muito a
variedade cristalina

verdadeiro “Rei da Soja” nos cer-
rados — pelo menos na parte de
pesquisa genética — chama-se
Francisco Terasawa, tem 58 anos e mora
em Ponta Grossa, no Parand. Ele € pro-
prietdrio de uma das poucas empresas de
pesquisa e desenvolvimento de semen-
tes particulares deste Pafs: a FT-Semen-
tes. Foi este engenheiro agrénomo, pes-
quisador e produtor agricola que desen-
volveu a variedade de soja FT-Cristali-
na, material genético adaptado as con-
digSes do cerrado, com bons indices de
produtividade, viabilizando economica-
mente a cultura na regido.

. Até_ 1978, a sojicultura praticamente
N30 existia no cerrado, entre outros mo-
1vos, porque as variedades indicadas
bara a regido tinham médias de produti-
vidade de 1,2 mil quilos por hectare.
Com a FT-Cristalina, sem aumentar o
custo da lavoura, a producdo média por
hectare passou para 2,5 mil quilos por
hecta;e. A variedade desenvolvida por
Francisco Terasawa ocupou 80% da drea

plantada com soja no cerrado durante 15

anos. Hoje em dia, apesar das novas va-

rleFlaQes, inclusive desenvolvidas pela

Propria FT, a Cristalina ainda é respon-

savel por cerca de metade da area de soja

plantada no cerrado. Nestes 20 anos,
foram semeados mais de 60 milhdes de
he::tares com FT-Cristalina, ou 150 bi-

Ihdes de quilos de grios de soja que nas-
ceram da iniciativa — totalmente parti-
cular — deste idealizador. Alguém ain-
da duvida da importancia de Francisco
Terasawa para agricultura do cerrado e
brasileira em geral?

Além disso, a FT-Sementes € a tini-
ca empresa privada deste Pais a traba-
Ihar com melhoramento genético de fei-
jdo. Nao pelo lucro da atividade, que
inexiste em funcao da auséncia de uma
lei de protecao de cultivares. Terasawa
investe no programa financeiramente
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deficitdrio do melho-
ramento de feijdo
porque trata-se de
uma espécie de con-
sumo interno, exce-
lente fonte de prote-
ina e uma das poucas
alternativas de culti-
vo anual para os pe-
quenos agricultores
brasileiros.
Filho de imigran-
tes japoneses, Fran-
cisco Terasawa nas-
ceu em Ponta Gros-
sa/PR em setembro
de 1939. Graduou-se em 1963 na Esco-
la de Agronomia da Universidade Fe-
deral do Parana. Comecou a trabalhar
na estacdo experimental de inverno de
Ponta Grossa e passou no concurso do
Departamento de Pesquisa e Experimen-
tacdo do Ministério da Agricultura —
atual Embrapa. Nessa época, Terasawa
foi designado para trabalhar com melho-
ramento genético de soja, até entdo es-
pécie desconhecida na regido. Depois de
trés anos de trabalho, surgiu a primeira
variedade de soja recomendada oficial-
mente para a regido: chamava-se Cam-
pos Gerais.

Entre 1968 e 69, Terasawa chefiou a
Estacao Experimental de Ponta Grossa
— atualmente pélo de pesquisa do Ins-
tituto Agronémico do Parani (Ia-
par) —, acumulando o cargo de coorde-
nador de pesquisa da Regido Norte do
Parana pelo Ministério da Agricultura.
No ano seguinte, se transferiu para Lon-
drina, norte do estado, onde coordenou
os trabalhos de pesquisa e experimen-
tacdo até 1972, quando se afastou dos
6rgaos piiblicos de pesquisa.

O desligamento se deveu a uma ini-
ciativa praticamente inédita no Brasil
daquela época: desenvolvimento parti-

T

~
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FRANCISCO TERASAWA

cular de pesquisa e melhoramento de
cultivares com o objetivo de criar no-
vas variedades de soja para o Pais. “Eu
senti a necessidade de fazer um traba-
lho particular para concretizar as idéias
que tinha em mente naquela época.”
Essa foi a razdo que levou o agrénomo
a trabalhar com desenvolvimento de
novas espécies numa época em que nem
se falava da lei de protecdo de cultiva-
res.

Embora a lei tenha sido aprovada no
Congresso Nacional no inicio de 1997,
falta ser regulamentada. “Enquanto a lei
nao estiver regulamentada, significa di-
zer que vocé cria uma nova variedade
depois de 12 ou 15 anos de trabalho g,
na segunda safra que este produto estj
no mercado, ndo tem mais nenhum di-
reito sobre o uso dela”, explica o pes-
quisador.

Em 1981, Francisco Terasawa vol-
tou a Ponta Grossa, onde instalou a sede
da sua empresa. Hoje, suas Ssementeg
ocupam metade da drea agricola do my,_
nicipio cultivada com milho, soja oy
feijdo. A vontade de gerar novos mate.
riais € o que faz Terasawa continuar ng
ramo da pesquisa. Até hoje esta é uma
atividade totalmente antiecon6mica.

Foto: Emerson Cervi



“Nés sempre nos socorremos as dreas
de lavoura do Grupo Terasawa (forma-
do por Francisco e seus dois ﬁlhos en-
genheiros agronomos, que cultivam dois
mil hectares por ano) para equilibrar as
financas da FT-Sementes e, em alguns
anos, isso nio foi suficiente”, diz. .

O modelo simples e desburocratiza-
do da FT — que foi indicado pela FAO
(6rgdo da ONU para a agricultura e ali-
mentagdo) como modelo para paises em
desenvolvimento —, ahadq a um corpo
técnico competente, parcerias com coo-
Perativas e produtores partlcula_lres: de
S€mentes é o que garante a contmuuja-
de dos trabalhos da empresa. As varie-
dades FT sio cultivadas em outros pai-
ses da América do Sul, Central e 315 ";536
tio chegando 2 Africa. Sdo mais fem_
cultivares de soja, s€is novos de eljg;)
e trés hibridos de milho. S6 no Brasil,
Mais de cinco milhdes de hectares Zao
plantados a cada safra com variedades

.“O lucro da empresa”, diz Terasawa,
“& 0 respeito que O agricultor tem pela
nossa marca.” SO assim ParzexP#;}:
Como uma iniciativa pioneira ug;r pi-
de 25 anos sem incentivos dto F pela fal-
blico. Ao invés de se lamel;l :rrlcgsco Te-
ta de protecdo do gol‘f el:rlc:uar carreira de
rasawa prefere explc fator meramente
pesquisador com um 12 squi-

quisaco inha familia ¢ de pesq
genético. “Minha s que j4 faziam pes-
sadores. Eu tive t10S d

ao. Hoje, um de
quisas agricolas no Jap Terasawa Ju-

meus filhos, © FranclS‘ig rograma de
nior, é responséve:m};ﬁo dl; FT, dando
nto €€ T istas
e 2 tradigao de melhoris
dos Terasawa.”
Maior Con.ml::
qQuisador, a maior

‘0 A aned
deuaoPaiséaV ais plantada no cerra-

;ante 15 aprtz)s, 8 ,Igotivo ¢ simples: ante;s
Qo uenas dreas de soja no cer-
rado’ eram cultivadas C\Om ndi Ses 10-
IAC-2, mais adaptada 3s €O zf rodu-
Cais da época, mas resultaw:orlllellz:da de
€30 de pouco mais de um[:.%r.Cristalina,
8rdos por hectare- Com ato adicional, o
Sem pephum investmen

i icar a produti-
SOjicultor conseg¥!! d:gho L o.p
Vidade de um angizll) ?rmediata foi o ace-
iién .
leraﬁoc:Jlr;i%ltlo das 4reas C‘l‘]gli‘rﬁliash %C}E
SOja no Brasil Central- a2 o
Quando vou ao cerrado, 0S 38Tl tores
me mostram os bens movels € 1m veis
Que conseguiram comprar com 0 e
dente da produgdo de soja”, conta.
A Cristalina é uma variedade ajusta-
da 2 latitude do cerrado, 2 acidez € a bai-

Xa disponibilidade de nutrientes dos po-

picdo — Para o pes-
orftribuigﬁo que a FT
ade Cristalina. Du-

bres solos da regido. Nasceu de uma ge-
racdo de inverno em Londrina, a partir
de um cruzamento natural entre duas va-
riedades que jd eram plantadas no Bra-
sil: a Davis, origindria dos Estados Uni-
dos, e uma outra que foi gerada por pes-
quisadores da Universidade Federal de
Vigosa, Minas Gerais. Hoje, existem
muitas outras variedagie_s adapt.adas. ao
cerrado e com produtividades iguais &
da Cristalina sendo cultivadas. Mesmo
assim, desde 1987, a FT-Sementes pos-
sui uma sede na regla’le (;entro-Oeste
(atualmente em Uberlandia/MG) para
desenvolver variedades que atend?lm as
necessidades dos produtores locais.

Desde dezembro de 1996, no entan-
to, a FT ndo € mais dona do germoplas-
ta da Cristalina. Por raz&es ébvias, ama-
triz da variedade e de outras de soja foi
transferida para uma multinacional, que
passou a se responsabilizar pelo seu de-
senvolvimento neste dltimo ano. A FT-
Cristalina continua sendo muito utiliza-
da no cerrado porque, além da prc_)dutj_
vidade, também apresenta alta resistén-
cia ao cancro-da-haste da soja.

Com a protecdo dos
cultivares, virdo significativos
aumentos de producdo

Protecdo vantajosa — Pioneiro na
area, Francisco Terasawa “lutou” duran-
te 25 anos para que fosse implantado no
Brasil um sistema de protecao a pesqui-
sa, 0 que deve acontecer quando for re-
gulamentada a lei de protecdo de culti-
vares. Para ele, isso s6 trara beneficios
ao Pais, porque surgirdo novas empre-
sas para trabalhar com pesquisa e a con-
corréncia terminar4 gerando variedades
cada vez mais produtivas. De acordo
com Francisco, “pensar que o sistema
de protecdo vai onerar o produtor € um
erro, porque ha levantamentos que de-
monstram que a taxa de pagamento pelo
uso das variedades melhoradas nio pas-
sa de 5% da renda gerada s6 pelo incre-
mento na produgio”.

Com a protegio de cultivares virdo
significativos aumentos da producio
agricola, o que dar4 maior seguranga aos
agricultores devido ao grande nimero
de variedades disponiveis. Com isso, h4
também um aumento na resisténcia a
doencas e pragas.

Os Estados Unidos é um exemplo de
pais que possui médias de produtivida-
de mais altas que a nossa, grande parte
em fun¢do do desenvolvimento de no-
vas variedades. L4, existe lei de prote-

¢0 de cultivares. A Argentina também
possui hé alguns anos esta lei. Terasa-
wa teve trabalhos publicados no pais vi-
zinho antes e depois da prote¢do a no-
vas variedades. Ele diz que o progresso
que ocorreu com a regulamentacio da
lei € facilmente perceptivel. “Antes, o
trabalho de melhoramento era lento, mo-
roso; hoje nao, ele é concorrido, agres-
sivo, dando melhores opgdes aos pro-
dutores.”

Quando a nova variedade surge de
um cruzamento natural e a metodologia
de trabalho é correta, leva-se entre 10 e
15 anos para coloci-la comercialmente
a disposicao dos produtores. Depois da
primeira venda, o agricultor pode guar-
dar as sementes ou reproduzi-las, e quem
desenvolveu a espécie ndo tem nenhum
direito sobre ela.

Um exemplo do mal gerado pela fal-
ta de protecio a novos cultivares ocorre
com o feijdo, onde a FT-Sementes ¢ a
inica empresa particular a pPesquisar e
desenvolver variedades mais produtivas,
Em geral, os Pequenos agricultores com-
pram a semente uma vez e guardam par-
te dos grios produzidos para serem plan-
tados no ano Seguinte, e assim sucessj-
vamente. Esse ciclo chega a passar de
pai para filho, inexistindo renovagao ge-
e ouras. Maior suscetibilj-
d:tiev?di%?igie L eda gradativa na pro.
oty 0 conseqiiénciag Daturajs

procedimento.
comecgou o tra
ramento de fei}:ﬁo em l%z;lho ¢ melho.

8 e hoje
. 2 s . OS—
Sul uma série de variedades no mel;ca-
do. A mais promissora & 3 FT-Nobre
Para continuar o trabalho, o Pesquisa-

tros tiram vantagem.”

O futuro da FT E
' — Entre os p]
de Fra.mmsco Terasawa para a é?e:ng:

eco~n6mica Passa nao sé pela lei de pro-
tecdo, mas também pelas franquias.

_ Para a soja, os planos sdo um pouco
diferentes: ele Jé comegou a estudar no-
vas variedades para uso direto na ali-
mentagcdo humana, principalmente na
forma de leite e queijo de soja. “A de-
manda por estes produtos deve crescer
muito nos préximos anos.” EJ
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PASTAGENS

E preciso produzir com técnica

Consdrcio e rotacdo de
piquetes ainda sio
pouco difundidos na
nossa pecudria, mas
oferecem ganhos de
produtividade de 30%
em relagdo ao sistema
extensivo. E o que
garante 0 agronomo
Sérgio Postiglioni
(a0 lado), do Iapar de
Ponta Grossa/PR

Emerson Urizzi Cervi

uando se fala em rotagdo de pas-
tagens ou consércio entre legu-
minosas e gramineas, 0s agro-
pecuaristas pensam que as Unicas vanta-
gens destas técnicas sio o aumento da
lotag@io animal por 4rea, maior produti-
vidade, longevidade das pastagens e me-
lhor retorno econdmico. As desvantagens
também sdo bastante conhecidas: inves-
timentos em infra-estrutura, retorno a mé-
dio prazo e necessidade de aplicagio con-
tinua de adubos. No entanto, o agrénomo
Sérgio Postiglioni, pesquisador h4 19 anos
na area de forrageiras do Instituto Agro-
némico do Parand (Iapar), em Ponta Gros-
sa/PR, destaca um fator positivo que nor-
malmente ndo € considerado. A rotagdo
de pastagens, para alcangar resultados sa-
tisfatérios, precisa ser feita dentro de nor-
mas técnicas. Isso obriga o produtor a
buscar informagdes em 6rgdos de pesqui-
sa, extensdo e assisténcia rural, coisa que
ainda ndo é muito comum entre uma boa
parcela dos pecuaristas brasileiros. Hé tec-
nologia para todos os tipos de exploracdo.
Elas se encaixam nas mais diversas con-
dicdes de manejo, solo e clima. S6 falta
ao produtor sair ao encalco destas infor-
macdes e aplicd-las em sua propriedade.
“Mas tem melhorado”, diz Postiglio-
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ni. Segundo ele, a procura pelos 6rgdos
de pesquisa vem aumentando gradativa-
mente. “O pecuarista estd comegando a
perceber que precisa maximizar a produ-
cdo por espago € nao mais contar com
grandes extensdes de terras semiprodu-
tivas.” A competi¢do, que aumenta pela
abertura de mercado, faz repensar os sis-
temas extensivos de criacdo.

O problema € que como a pecudria
brasileira sempre teve menos atenc¢io do
que a agricultura por parte dos 6rgios
oficiais — principalmente em financia-
mentos —, sua evoluciio é mais lenta.
Um exemplo € a pouca difusdo que ain-
da existe dos sistemas rotacionais ou de
consorciamento entre leguminosas e
gramineas para a formagio de pastagens.
Estas duas praticas, reconhecidamente
vantajosas pelos técnicos e pesquisado-
res, sdo encaradas por muitos pecuaris-
tas como algo muito dificil de ser alcan-
cado.

Considerando que os ganhos num
sistema de pastejo rotacional chegam a
30% em comparacdo com o sistema ex-
tensivo de pastejo ndo-dividido em pi-
quetes, tem muita gente perdendo di-
nheiro na pecudria brasileira. Na prati-
ca, uma drea de forrageira perene em

Foto: Rodolfo Bithrer

campo nativo ou extensivo consegue
suportar no maximo duas unidades ani-
mais/ano (cada unidade representa 450
quilos de animal vivo). Com a utiliza-
¢do da técnica adequada, num sistema
rotacional — com divisdo em piquetes
—, a lotag@o passa para quatro unida-
des animais, podendo chegar até a seis
no ano. Isso quer dizer que o produtor
de recria consegue manter até 12 novi-
lhos em um hectare. Um ganho que re-
compensa os investimentos feitos.
Comparacio de investimentos —
A vantagem da aplicagio em técnicas
que busquem melhorar a produtividade
das pastagens estd no menor custo em
comparag¢@o com outras opgoes de ali-
mento para o rebanho. Segundo levan-
tamentos da Fundacio ABC, de Castro/
PR, e do Departamento de Economia
Rural da Secretaria Estadual de Abas-
tecimento (SEAB), o produtor gasta ape-
nas R$ 0,054 para conseguir um quilo
de matéria seca de pastos perenes em
boas condigdes. O quilo de matéria seca
da silagem de milho fica em R$ 0,062.
A silagem pré-secada de aveia fica em
R$ 0,148, e a pré-secada de azevém em
R$ 0,118. A manutencdo da pastagem
anual de azevém sai por R$ 0,087 por




quilo de matéria seca produzida e a anu-
al de aveia custa R$ 0,139.

Divisdo em piquetes — Sérgio Pos-
tiglioni ndo costuma fazer indicacdes
genéricas, porque considera que € ne-
cessdrio levar em conta as particulari-
dades de cada propriedade para dimi-
nuir a0 maximo os riscos de fracasso.
Para o sul do Pafs, o capim-elefante e
suas variedades vém se adaptando mui-
to bem ao sistema de criacdo rotacio-
nal. Pode ser utilizada a graminea sol-
teira ou consorciada com uma legumi-
nosa. Independente da variedade, o
mais importante é que o pecuarista opte
por espécies que estejam adaptadas a
sua regido e que tenham alto potencial
forrageiro. De nada adianta oferecer
boas condig¢Ges para que o pasto se de-
senvolva se ele ndo tem potencial para
isso.

QOutra boa alternativa ¢ aliar a rota-
¢do de piquetes o uso de espécies de
inverno. Para evitar quedas de produ-
tividade nos meses frios do ano, culti-
vam-se piquetes dq azevém e trevo-
branco. Quando o piquete de forragem
perene chega ao ponto de descanso, os
animais sio levados para pastorear nos
piquetes de anuais. “E bastante interes-
sante em termos de produtividade.”

Os principios da rotagdo sao sim-
ples. A drea total é dividida em pique-
tes. No caso da utilizacdo de varieda-
des de capim-elefante, o ideal € que os
animais entrem no piquete quando a
forrageira estiver com um metro de al-
tura. Eles permanecem ali até que 0
pasto chegue aos 40 centimetros, ou
aproximadamente 2 altura do joelho,

independente do nimero de dias. “Este
€ um dos motivos que levam o pecua-
rista a acompanhar mais de perto o de-
senvolvimento de seu rebanho”, expli-
ca Postiglioni. Cada espécie tem reco-
mendagdes préprias para o inicio do
periodo de pastoreio e comego do des-
canso.

Se os animais “baixarem muito a
forragem, vai levar mais tempo para ela
se recuperar e serd necessaria a utili-
zacdo de fertilizantes para ajudar o re-
brote, encarecendo a produgido sem
necessidade. O capim-elefante, quan-
do bem-manejado e em condigdes nor-
mais de clima, necessita entre 35 e 42
dias de descanso para voltar a ter con-
di¢des de pastoreio.

Adubacgdo e correcio — Além do
maior acompanhamento do rebanho, o
produtor deve estar ciente de que pre-
cisard investir em correcdo e adubacéo
do solo, para conseguir bons resulta-
dos. Segundo Sérgio Postiglioni, “ele
faz um investimento inicial em infra-
estrutura e depois na manutencio das
forragens. Em compensacio, terd uma
pastagem apresentando bons indices
produtivos por 10 ou 15 anos”.

O capim-elefante, por exemplo, bas-
tante recomendado pelo pesquisador,
s6 responde a altura das expectativas
de producdo de massa verde quando
bem-adubado e monitorado. A consci-
éncia de que os investimentos serdo re-
compensados a médio prazo e que de-
vem ser continuos em todo o periodo
da criacdo € outra coisa que ndo pode
faltar ao pecuarista. Normalmente, o
produtor quer resultados imediatos e,

por isso, ndo consegue aproveitar todo
o potencial das técnicas recomendadas,
quando ndo abandona a implanta¢do
das inovacdes na metade do caminho e
volta ao sistema extensivo tradicional
e pouco rentivel.

No caso do pecuarista iniciar um
consorciamento de leguminosa com
graminea, o pesquisador faz um alerta:
cada espécie tem sua prépria exigén-
cia de fertilidade e isso precisa ser res-
peitado. Se a graminea for menos exi-
gente em adubagdo e, por questdes de
economia, o pecuarista suprir as neces-
sidades apenas desta espécie, esque-
cendo do que exige a leguminosa, ele
terd problemas. A tendéncia € que, nes-
te caso, a leguminosa ndo consiga al-
cangar todo seu potencial produtivo. A
predomindncia de uma sobre a outra
pode ser tdo grande que, em pouco tem-
po, a drea voltard a ter pastagem sol-
teira.

Como as leguminosas normalmen-
te sdo mais exigentes em fertilidade e
ndo existem muitas op¢des para o cli-
ma temperado do sul do Pais, nesta re-
gido, a grande maioria dos pastos sao
de gramineas solteiras.

Outro fator que precisa ser conside-
rado na hora de optar pela rotacdo € o
animal. O pecuarista tem que levar em
conta as exigéncias da raca e o tipo de
gado que pretende colocar sobre a drea
de pastejo. “E preciso deixar claro que
o aumento de 30% na produtividade
apresentada pelo sistema rotacional so-
bre a criagdo extensiva sé se d4 quan-
do toda a técnica € respeitada”, finali-
za Postiglioni. FJ
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SANIDADE ANIMAL

Niao fosse a natural
resisténcia do nelore, a
regido dos cerrados se

transformaria no maior
“inferno” para os
pecuaristas.

Jd os animais
meio-sangue naio
tém a mesma sorte e
sofrem ataques
constantes

Daniela Ota

huvas abundantes e concentradas
C em determinados periodos do
ano. Temperaturas elevadas.
Com estas caracterfsticas climaticas, o
cerrado apresenta condigdes propicias
para o desenvolvimento de praticamente
todos os parasitas — um dos principais
fatores limitantes ao desempenho do
gado de corte criado em condigdes ex-
tensivas na regizo,
Ca;rapff\tos, bernes, mosca-dos-chi-
fnés, blcheqas € Vermes somam um pre-
Juizo de milhdes de délares para a pecu-
dria do cerrado. Para se ter uma idéia,
nesta regido, um animal meio-sangue,
com infestacdo média de 25 carrapatos
adultos, chega a perder até 16 quilos por
ano. “No Brasil, os prejuizos com o car-
rapato chegam a US$ 1 bilhdo, e com o
berne as perdas sdo superiores a US$ 36
milhdes”, estima Alberto Gomes, pesqui-
sador da Embrapa Gado de Corte, locali-
zada em Campo Grande/MS.
Boa parte dos prejuizos provocados
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por endo e ectoparasitas — pelo menos
34% — esta concentrada na regiio Cen-
tro-Oeste, que detém um rebanho de mais
de 54 milhdes de cabecas. Nesta estima-
tiva, Mato Grosso do Sul lidera o ranking
nacional do rebanho de corte com 22 mi-
lhdes de cabegas. Apesar da lideranca em
nimero de animais, alguns pecuaristas
ainda perdem dinheiro em decorréncia da
baixa tecnificagdo da atividade. A situa-
¢do € mais agravante para os criadores
de gado de leite. Por serem criados em
condicdes intensivas, em regime de con-
finamento, os animais ficam mais susce-
tiveis aos parasitas.

Mas, uma coisa € certa: os produto-

res daregido Centro-Oeste, tanto de gado -

de corte ou de leite, enfrentam infesta-
¢oes durante todo o ano. Para minimizar
0s prejuizos e manter a produtividade do
rebanho, pesquisadores da Embrapa
Gado de Corte e pecuaristas dio algumas
dicas para o produtor manter a sanidade
do rebanho. E importante lembrar que o
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manejo de parasitas visa ao controle df:ste
mal, limitando-se a diminuir os efeitos
econdmicos da melhor maneira possivel
sobre o rebanho. '
Ectoparasitas — Os ectoparasitas de
maior impacto em condigdes extf_:nswa_?
de criagio sio o carrapato (Boophilus mai_
croplus), a mosca-dos-chifres (Hag”; ol
tobia irritans), o berne e a larva da el
ca Dermatobia hominis. Outras 635[7‘3‘;11ﬁ
também provocam prejuizos, mas
apresentam relevincia econ@mlfa- =
Por defini¢do, um parasita € Umpre_
ganismo indesejdvel, porque c:al.lSaﬁ 905
juizo na obtencio de um produto
lor econdmico. Na maioria dos caso®
ectoparasitas, as perdas podem ser 2 de
culadas em trés categorias: a) per 558
peso devido 2 irritagdo do animal, 130 o
profundas, anorexia e morte; b) da’ on-
couro do animal; ¢) transmissao dé a;g-mi i
tes patogénicos ou de lesdes que P€ Jiri-
tam infecgGes ou infestacdes secull
as.



)arasitas

Os produtos quimicos, como método
de controle, devem ser aplicados com
cuidado, pois estes podem levar a cria-
¢do de cepas resistentes no organismo do
animal. Este tipo de manejo também exi-
ge maior aten¢d@o dos criadores de gado
leiteiro. Alguns produtos ndo podem ser
utilizados em animais em aleitamento.

Carrapato — “O grande inimigo do
carrapato no cerrado € o nelore”, afirma
Alberto Gomes. Raca base dos rebanhos
na regido, a resisténcia do nelore a este
parasita justifica-se pela propria origem.
Oriundos da Asia, os bovinos desta raca
estio em contato com este ectoparasita
h4 mais de 4.500 anos, o que lhes confe-
riu resisténcia.

O carrapato apresenta um sistema bi-
olégico muito simples: ele utiliza um s6
hospedeiro (quase que exclusivamente o
bovino), ndo possui predadores eficien-
tes ou parasitas proprios na fase das mai-
ores perdas econdmicas. No ciclo biolo-
gico, a fase de maior importancia econ6-

prejuizos por ano no Brasil

Carrapatos: US$ 1 bilhao de

mica € a da fémea em ingurgitamento, um
organismo hematéfago eficiente e capaz
de aumentar o seu peso em 1.400% em

< poucas horas.

Em um experimento desenvolvido na
Embrapa Gado de Corte, Gomes pdde
observar que na regifio do cerrado nio
ocorrem altas infestagdes deste ectopa-
rasita em gado da raga nelore. Os bovi-
nos apresentaram, em média, trés a cin-
co carrapatos por ano. Ja no bovino meio-
sangue (zebu X europeu), a ocorréncia
foi de 20 a 25 carrapatos, e nos animais

Mosca-do-berne: este inseto
dd um prejuizo, anual,
superior a US$ 36 milhdes

trés quartos de sangue a média foi supe-
rior a 70.

No entanto, vale lembrar ao pecua-
rista que mesmo o nelore se torna mais
suscetivel ao carrapato na fase da des-
mama, que coincide com o perfodo em
que ocorrem as maiores infestacdes —
inicio da primavera e no outono.

Embora o cerrado seja dominado pelo
zebu, cada vez mais cresce na regiio a
necessidade de se fazer o cruzamento in-
dustrial com ragas européias, a fim de
melhorar a rentabilidade da exploragio
pecudria, e isto faz recrudescer o proble-
ma com parasitas, como se pode obser-
var pelas pesquisas da Embrapa. Alguns
criadores provam, no entanto, que se o
cruzamento for feito de forma criteriosa,
utilizando-se racas risticas, adotando
manejo adequado e realizando o contro-
le estratégico, é possivel obter animais
precoces e resistentes a parasitas.

E o caso do pecuarista Hélio Coelho,
proprietario da Fazenda Remanso, de Rio
Brilhante, nas cercanias de Campo Gran-
de. Atualmente, os trabalhos de cruza-
mentos sdo feitos com bovinos da raca
pardo-suigo. De acordo com o veterini-
rio da fazenda, Argeu Silveira, as crias F
1 (resultado do cruzamento de vaca ne-
lore com touro pardo-suico) recebem o
mesmo manejo sanitdrio que os zebuinos.
“No processo de selecio, é importante es-
colher ragas produtivas, mas que adap-
tem-se bem as condicdes tropicais do cer-
rado”, avalia.

Para controlar o carrapato, utilizando
0 tratamento terapéutico, o criador deve
Iniciar o manejo em todos os animais em
setembro, repetindo-o por mais trés vezes,
com intervalos de 21 dias. Ou, entéo, apés
0 primeiro tratamento mudar os animais
para pastagens nao contaminadas.

A GRANJA - 45



Mosca-dos-chifres infestando o rebanho: picadas causam estrés

Em setembro, o pecuarista pode rea-
lizar pulverizacdo ou imersdo com pro-
duto a base de organofosforados, iver-
mectinas e piretréides. Em Campo Gran-
de, por exemplo, o tratamento com pro-
duto quimico convencional, 4 base de pi-
retréide, representa um custo estimado de
R$ 5,00 por animal/ano.

Outra recomendacido é observar os
bov‘lnos semanalmente e tratd-los quando
0 numero de carrapatos (adultos ou azei-
tonas) for maior que 25. O tratamento nio
se justifica com baixas infestagdes. No
eéntanto, o pesquisador Alberto Gomes
explica que o criador pode adotar mane-
JOs preventivos, como a utilizacio de ra-
¢as resistentes, o descarte de bovinos mais
Carrapateados e a utilizacio de inverna-
das limpas, que dificultam a incidéncia do
parasita, como a leguminosa Stylosanthes
spp. “A Brachiaria humidicola favorece
a infestagio deste ectoparasita”, explica.

Esta forma preventiva foi adotada com
sucesso pelo pecuarista Anténio Moraes
Ribeiro Neto, que h4 28 anos lida no cam-
po. Com propriedades instaladas nas re-
gides de Campo Grande e Maracaju, ele
E}:{phca que a primeira medida para com-
ttc;mar 0 carrapato é criar. bovinos resisten-

8 €0mo o nelore. Depois, o produtor pode
re?hzar a;otagﬁo de pastagem. “Os ver-
mifugos sdo eficientes, mas earos. Nahora

de avaliar a relacdo custo/beneficio, é
preciso atencdo. No meu caso, os traba-
Ihos preventivos, como a vedacdo do pas-
to, ttm dado um bom resultado”, revela.
Atualmente, para combater o carrapa-
to, encontra-se também a disposi¢do no
mercado uma vacina. Apds a primeira
imunizacdo, o pecuarista deve repetir a
dose mais duas vezes, com intervalo de
quatro semanas. Depois € s6 realizar o
manejo de seis em seis meses. Contudo,
para vacinar o gado, o criador desembol-
sa cerca de R$ 10,00 por animal/ano. Ou-
tro inconveniente diz respeito a eficacia
da vacina, que hoje fica em torno de 60%,
de acordo com o pesquisador da Embra-

pa. ;
Berne — De todos os ectoparasitas do

cerrado, o berne é, sem divida, o mais
importante atualmente. Calculando uma
infestagdo média anual de 20 bernes, pro-
vocando uma perda de 19,7 quilos/animal/
ano, somente nesta regido, o prejuizo to-
tal seria de 1,3 milhdo de toneladas de peso
vivo. O gado parasitado chega a perder
16% do peso. Para o rebanho leiteiro, as
perdas também sdo significativas. Expe-
rimentos detectaram que uma vaca infes-
tada por 50 bernes chega a reduzir a pro-
ducdo de leite em até 25%. Os prejuizos
ndo param por ai. Alberto Gomes explica
que 20 a 40 bernes incidindo na regido do

O BERNE PREFERE A PELAGEM ESCURA

N° de animais
Cor do animal

examinados

Branca 129
Cinza 51

Vermelha/branca 22
Baia 7

Osco (café) 84
Alaza 32
Avermelhada 24
Negra 39

Fonte: Sancho et al (1981)
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'N° de aniinais
parasitados

% de animais
nao parasitados

% de animais
parasitados

39 69,77 30,23
17 66,67 33,33
9 59,10 42 86
4 57,14 40,91
38 53,57 46,43
16 50,00 50,00
13 45,83 5417
26 33,33 66,67

Divulgagio/Embrapa

Bianchin, da Embrapa: cuidado com a resisténcia

cupim do animal desvalorizam a peca em
mais de 40%. Apesar de ndo apresentar
maior resisténcia do que as ragas européi-
as, com o berne o nelore também leva van-
tagem. Pesquisas desenvolvidas na Em-
brapa Gado de Corte demonstram que este
ectoparasita incide mais em bovinos de
pelagem escura, que atrai a mosca Der-
matobia hominis.

Pesquisas recentes realizadas na Em-
brapa Gado do Corte demonstram até mes-
mo que o fendmeno El Nifio influencia
significativamente as populacGes de ber-
ne. O fendmeno provoca chuvas intensas
na regido, propiciando clima imido, fator
que favorece o desenvolvimento do ecto-
parasita. O berne se desenvolve bem em
altitudes que variam entre 400 e 1.600 me-
tros e em temperaturas que variam de 26
a 32°C. Assim, no cerrado, o parasita en-
contra condigdes ideais para se desenvol-
ver. Na regido do Pantanal, porém, o ec-
toparasita incide em menor quantidade,
j4 que a altitude na drea varia de 180 a
300 metros.

O periodo de maior incidéncia do ber-
ne vai de outubro a maio. Por isso, © P&-
cuarista deve ficar atento as seguintes I¢-
comendagdes: o tratamento deve ser f€1-
to em maio, por meio de pulveriza¢a®
pour-on ou imersdo com produtos & bas®
de piretréides, e em setembro, utiliza®”
do os mesmos métodos, porém com P’
dutos & base de organofosforados.

O pecuarista Anténio Moraes
que logo que a pecudria comegou 2
explorada comercialmente na regiao; ™
comum a utilizagdo da mistura dé gleo
queimado e produtos quimicos para Conll'
bater o berne. “Nao havia um contfo€
estratégico. O produtor abusava na 99
sagem dos quimicos. A evolucdo das pes-
quisas e na qualidade dos produtos. no
entanto, contribuiu para a eficiéncia dos

conta
ser
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tratamentos”, explica.

Os bezerros recém-nascidos devem
ter tratamento diferenciado. O criador
deve realizar a cura do umbigo, utilizan-
do solugdo de iodo na concentragio de
10%. E importante também observar os
animais, manter o pasto rocado e limpar
currais e esterqueiras.

Mosca-dos-chifres — A mosca-dos-
chifres chegou a regido do cerrado no ini-
cio da década de 90. Como no caso do
carrapato, 0s animais taurinos sofrem
mais do que o zebu. Por isso, quanto
menor a propor¢io de sangue zebu no
rebanho, maior é a infestagdo com este
parasita.

Esta mosca € um inseto pequeno, he-
mat6fago, que fica associado ao bovino
durante todo o seu ciclo biolégico, que
varia de oito a 12 dias. As picadas sido
dolorosas e freqiientes, provocando es-
trés nos animais. Estudos realizados por
pesquisadores americanos demonstram
que a fémea da Haematobia irritans pica
cerca de 38 vezes por dia, e 0s machos,
em média, 24 vezes. ’N_uma_n mfestag_:z’io
de 500 moscas, em média/dia, o bovino
pode perder até 2,6 litros de sangue por
ano. : -

Tomando como base uma 1nfcstagao
média anual de 500 moscas, o boymo
chega a sofrer uma perda de 40 quilos,
aproximadamente. Deste total, somente
dois a trés quilos provém da perda de san-
gue, sendo o restante dev1.do aos efeitos
irritantes provocados pelo inseto. No cer-
rado, apesar da incidéncia ser detectada
durante todo o ano, a populagio de mos-
cas nio é constante. O periodo chuvoso,
de outubro a abril, concentra as maiores
infestagdes. . )

Na regifio, o parasita estd sob contro-
le. No entanto, o pesquisador da Embra-
pa Gado de Corte, Ivo Bianchin, explica
que o nimero de moscas deve aumentar
devido 2 introducdo cada vez maior de
bovinos de origem européia, mais susce-
tiveis ao inseto. Outro fator que limita a
infestacdo da mosca na regido € o con-
trole quimico realizado pelos pecuaris-
tas. Mas Bianchin alerta que o uso de in-
seticidas em grandes quantidades ndo po-
der4 ser feito para sempre, pois, a exem-
plo de alguns paises, a resisténcia se es-
tabelecera.

Além do uso de produtos quimicos, o
controle da mosca-dos-chifres pode ser
feito com a introdug¢io do besouro-afri-
cano Onthophagus gazella, na proprie-
dade. Em Mato Grosso do Sul, este be-
souro encontra-se amplamente estabele-
cido, com exceg¢do do Pantanal, que apre-
senta condi¢des ambientais desfavora-
veis ao seu desenvolvimento.

O controle quimico pode ser feito por

meio de pulveriza-
¢oes ou imersdo. No
primeiro tratamento,
na estacdo chuvosa,
pode-se usar organo-
fosforados, que aju-
dam a combater tam-
bém o berne e o car-
rapato. Os manejos
eventuais nesta épo-
ca do ano devem ser
realizados sempre
que a incidéncia de
moscas for alta.

Mosca da bichei-
ra — Também co-
nhecida como Co-
chliomyia hominivo-
rax, se desenvolve
bem em climas quen-
tes, incidindo, por-
tanto, durante todo o
ano. Os animais mais
afetados sdo os re-
cém-nascidos. Cura
de umbigo malfeita e
manejo incorreto na

castracdo provocam
mifases (lesdes ou bi-
cheiras), que fazem proliferar o proble-

ma. Em animais ndo-tratados, o indice de

mortalidade chega a 5%, de acordo com

trabalhos desenvolvidos na Embrapa

Gado de Corte. No Pantanal, este indice

€ maior, chegando a 10%. A maior inci-

déncia ocorre nos periodos chuvosos, que

coincide com a época de nascimento dos

bezerros. Por isso, como forma de pre-

Vengao, o pecuarista deve realizar o tra-
tamento do umbigo logo nas primeiras
horas apés o nascimento das crias e cui-
dar rapidamente de lesdes e incisdes com
mosquicidas. Na época das castracdes,
recomenda-se o uso de repelentes. No en-
tanto, quando as moscas jd estiverem pre-
sentes nas lesdes, é preciso utilizar mata-
bicheiras.

Endoparasitas — Helmintos, proto-
zodrios, entre outros. Os efeitos de endo-
parasitas no Brasil é maior na regifo Sul
do Pais, onde a taxa de mortalidade pro-
vocada por infestacdes macicas chega a
10%. Na regido do Brasil Central, a mor-
talidade de bovinos, em decorréncia da
verminoses, chega a 2%.

No cerrado, onde ha predominéncia de
gado de corte em criagdes extensivas, os
endoparasitas também provocam prejui-
zos significativos, podendo levar a per-
das de 15 a 45 quilos por animal/ano. No
entanto, as maiores perdas sdo constata-
das no rebanho leiteiro, cujo sistema de
criagdo € intensivo e os animais se alimen-
tam sem muita seletividade e proximos aos
bolos fecais. Todos estes fatores fazem

Categoria animal

Boi de engorda

Vacas
Fonte: vo Blanchin

Caracteristicas
Ganho de peso

Reprodugdo
Tolerancia ao calor

Temperamento

Bezerros antes da desmama
Desmama até 24-30 meses

Tolerancia ao carrapato
Resisténcia @ mosca-dos-chifres
Resisténcia aos helmintos
Sobrevivéncia na época seca

CONTROLE DE HELMINTOS

Prejuizo Dosificagtes
Baixo Depende do manejo
Alto Maio, julho e setembro
Baixo = Outubro ou novembro
Baixo  Julho ou agosto

PONTUACAO PARA ALGUMAS
CARACTERISTICAS IMPORTANTES EM

BOVINOS ZEBUINOS, MESTICOS
E TAURINOS EM CONDICOES EXTENSIVAS

Zebuino Mestico Taurino
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Escala de pontos: 0 - Fraco / 1 - Intermedizrio / 2 - Bom

Fonte: Circular Técnica da Embrapa Gado de Corte n® 22

com que os bovinos adquiram cargas mai-
ores de helmintos, o que, somado ao fator
nutricional, leva a uma quebra de imunj-
dade.

Devido a auséncia de resisténcia des-
tes parasitas aos anti-helminticos, o cria-
dor deve realizar o controle estratégico
com produtos quimicos. Nos meses de
maio, julho e setembro, o criador deve
imunizar bovinos de 24 a 30 meses. O uso
estratégico de anti-helminticos neste pe-
riodo proporciona um ganho médio de 41
quilos de peso vivo no abate aos dois anos,
em média. Os produtos quimicos de acio
também endectocida sdo 0s mais caros do
mercado, pois combatem endo e ectopa-
rasitas. O pecuarista, no entanto, pode
optar por anti-helminticos mais baratos,
contendo os seguintes principios ativos:
albendazol e levamisol.

Para o anti-helmintico apresentar efi-
ciéncia, € preciso que o criador utilize-o
em categorias animais apropriadas, e nas
épocas certas. Estima-se que 80% das
doses usadas nos bovinos, no Pais, se-
Jjam administradas erroneamente e, por-
tanto, ndao ddo retorno financeiro para o
pecuarista.

Boi de engorda deve ser evermifuga-
do em outubro ou novembro, e vacas em
Julho ou novembro. Outra recomendacio
importante: nio dosificar perto da data
de abate. “Os produtos quimicos podem
contaminar a carne. Deve-se respeitar a
caréncia de, no minimo, 20 dias”, expli-
ca Bianchin. A
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VITICULTURA

MT produz uva sem semente

4 trés anos, quando um grupo de
H grandes produtores de soja de
Primavera do Leste/MT iniciou
um projeto no setor de viticultura, crian-
do a Associagdo Primaverense dos Viti-
fruticultores (Apriviti), a uva, naquela ci-
dade, era uma fruta vista apenas nas se-
coes de frios dos supermercados e nas ge-
ladeiras das classes média e alta. Nesse
curto espaco de tempo, o quadro mudou
e essa atividade agricola expandiu-se,
consolidou-se e se dd ao luxo de apre-
sentar o resultado positivo de uma pes-
quisa que assegura condi¢des de produ-
zir a fruta em escala comercial. “E com
uma safra e meia em 98, podendo chegar
a duas colheitas a partir de 99”, sustenta
o agrénomo chileno Adridn Humberto
Silva Rojas, consultor técnico da Apri-
Viti.

Luminosidade e clima tropical foram
decisivos para a introduc@o da viticultu-
ra em Primavera e municipios vizinhos.
No final de 94 e no comego do ano se-
guinte, foram plantados 86ha das varie-
dades red globe, patricia, nidgara, itdlia
e rubi. Em 95, a produtividade média foi
de 6t/ha. Ja na segunda safra, o desem-
penho saltou para 20t/ha. Esses ndmeros
foram decisivos para a consolidagio do
cultivo dos parreirais na regido.

Paralelamente a isso, a Apriviti ini-
ciou pesquisas para produzir uvas sem
sementes em escala comercial. Os expe-
rimentos, iniciados em 96, contam com

a experiéncia dos técnicos do Chile, que
trouxeram para o programa seus conhe-
cimentos na producdo de uvas sem se-
mentes em clima frio e o dominio dos bra-
sileiros na viticultura em regizio de clima
quente, responséveis pela implantagio da
cultura em Petrolina/PE e Pirapora/MG.

' @) tr_abalho resultou na aprovacio de
seis variedades de uvas sem sementes, das
diversas testadas na regido de Primavera.
E o otimismo € tanto que nem mesmo a
baixa produtividade de 6t/ha apresentada
na safra de agosto/setembro de 97 — 2
mesma obtida na primeira safra de uvas
com sementes em Mato Grosso — foi su-
ficientemente forte para desestimular o
projeto, mantido até entao em sigilo pela
associaciio. Até outubro do ano passado,
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Eduardo Gomes

diretores, técnicos e associados da Apri-
viti ndo falavam sobre o assunto.

Rojas, no entanto, revelou os cédigos
das variedades que se adaptaram a regido.
Sdo elas: JOL 2001 (perlette, branca),
ASR 2002 (centenial, branca), RKN 2003
(moscatel de hamburgo, branca), LG
2004 (superior, branca), CL 2005 (flame
seed less, vermelha) e TT 2006 (catalu-
nha, branca). O agrénomo disse ainda que
ficou comprovado que as uvas com e sem
sementes tém ciclos vegetativos iguais
em Mato Grosso, mas requerem tratos
culturais diferenciados, principalmente
na aplicacdo de nitrogénio. Nos experi-

Fotos: Eduardo Gomes

mentos, as variedades sem sementes €xi-
giram em média 50% a menos deste nu-
triente do que as convencionaits. A P;S‘
quisa ndo termina com a adaptagac ma:
variedades a regido. Estamos cnapdo L;ec-
metodologia fitotécnica para fazé-135, i
nicamente vidveis em termos comzf‘:;?:i(;
Claro que isso precisa ainda ser trd l:‘ e
em alta produtividade e qualidade SUP° -
or”, complementou. Hoje, a dred de 'ps) il
tio de uvas (variedades convenClonmmxi_
regiiio de Primavera do Leste ¢ de 2P piny
madamente 180ha, sendo que 05 a;I%‘Oo ha
dos da Apriviti cultivam 110ha. ?_0 i
registro estatistico do volume da P s
cdo global pela falta de controle POr P
dos produtores independentes. —
Segundo ciclo — Os mesmos f’t il
que estimularam a introdugdo da "ldl 3
tura na regido de Primavera, somados a
regularidade de chuvas no final de ano,
facilitaram a defini¢do de uma nova sa-
fra. O chamado segundo ciclo, iniciado
em 97, nada mais é do que uma nova
poda, entre setembro e outubro, para 11m-
pedir que as chuvas de novembro e de-
zembro aumentem a brotagdo. Com 1550,
Rojas acredita que os parreirais terao con-
di¢des de produzir uma segunda safra nos
meses de janeiro e fevereiro, sem com-
prometer a safra principal de agosto/se-
tembro, embora tenha um rendimento
bem inferior, o que, no final, daria Uma
safra e meia. o
O técnico explicou que os parreirais
foram podados entre setembro € outubro.
Em dezembro, os galhos ja apreserlf_afz::;1
menos folhas do que em anos aﬂt?“‘);ro}
0 que permitird a produgdo em jan® ol
fevereiro. Em abril/maio, serdo nOV< "o
te podados e produzirdo para a 52
cipal. A folhagem cortada das P, ° o
¢é incorporada como matéria Ofganc;esen_
solo nas dreas em produgdo. Pard de pro-
volver esse programa de aumelfl'iori 2 com
dugiio, a Apriviti criou uma pars-  isso,
o Governo de Mato Grosso- C “Uva:
surgiu, no final de agosto, o proJ© 4 par-
Perspectiva de Futuro”, que teve $
te técnica elaborada por Rojas. *

arrgiras

Adridn Rojas, da Apriviti: estamos
formande uma nova tecnologia
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Aqui, todos os prd

Culturas rentdveis e
tecnificadas,
tanto o abacaxi como
0 fumo sdo alvo de
insetos, fungos e ervas
daninhas,
principalmente.
No entanto, estes
cultivos dispoem de
um “arsenal” de
defensivos quimicos
para defendé-los dos

prejuizos

Priscila Castro / Gilberto Severo

ulturas tipicas de pequenas e mé-
‘ dias propriedades, o abacaxi

(Ananas sativus) e o fumo (Nico-
tina tabacum L.), embora apresentem re-
alidades completamente diferentes, vém
demonstrando uma performance positiva
nas ultimas safras, principalmente no que
se refere a drea plantada. O fumo, por
exemplo, teve um crescimento de 13,81%
na drea cultivada, totalizando 307.360ha
na safra 1996/97, em comparacdo com o
periodo anterior. Além disso, o produto
foi um dos principais itens da pauta de ex-
portagao brasileira do ano passado. E uma
atividade que aos poucos vai novamente
recuperando terreno, embora ainda esteja
longe dos 346.000ha ocupados em 92,
Essa melhora no desempenho da rica fu-
micultura nacional, que em 96 faturou
US$ 10 bilhdes e conta com 209 mil pro-
dutores, segundo a Associagio Brasileira
da Industria do Fumo (Abifumo), é credi-
tado aos programas de investimentos em

Foto: A Granja
—— :

qualidade e produtividade e apoio a ex-
pansdo da lavoura feitos pelas empresas
do setor, ja que, no segmento, a proprie-
dade estd totalmente integrada a industria
processadora.

O abacaxizal também estd longe de Set
um “abacaxi” para o produtor. Na tltima
safra, o espago fisico da lavoura aumen-
tou de 49.196ha para 54.959ha, A produ-
tividade também acompanhou a evolugao
e saltou de 21.900 plantas/ha para 23. i
plantas. Além disso, a cultura aos Poulfra
comega a ampliar seu espago na la(;’g To-
Em alguns casos, como no estado €%
cantins, chega a atingir 80ha de 1% i
tra 20ha da média brasileira. E. Seﬂ:n con-
das, um bom investimento para 9" uperior
segue atingir uma produtividade 5 i B
a média nacional. Apesar dos cus v
produgiio da abacaxi serem relatwalm
altos (cerca de US$ 2.500/ha para lavou-

it das), o agricultor tem con-
e mglalafe tabilidade no final da

seguido uma boa ren



jutos pra deixar a lavoura sadia

Foto: A Granja

colheita. E possivel, no final das contas,
contabilizar um lucro de até 50%, desde
que a lavoura seja bem-manejada.

bém chamada de cochonilha ou pulgio-
branco. A cochonilha vive em coldnias e
tem como plantas hospedeiras o abacatei-

se concentra a maior parte da produgao.
Entraves — Se na cultura do abacaxi
as pragas representam o maior perigo, no

Para os produtores de aba-
caxi, os principais desafios sio
a caréncia de mdo-de-obra (até
porque 0 manejo da lavoura
ainda ndo ¢ mecanizado) e os
problemas fitossanitarios da
cultura. Para se ter uma idéia,
nos ultimos 60 anos, os pes-
quisadores brasileiros jd iden-
tificaram 30 espécies de inse-
tos associados ao abacaxizei-
ro. Destas, pelo menos duas
podem ser classificadas como
pragas de ocorréncia regular e
generalizada em todo o Pais:
a Thecla basilades, conhecida
como a broca-do-fruto, que
ataca a planta ainda nas fases
de floragdo e frutificagdo, e a
Dysmicoccus brevipedes, tam-

CONFIRA A
CLASSIFICACAO
TOXICOLOGICA

DOS DEFENSIVOS

AGRICOLAS

| Extremamente
toxicos

Il Altamente
toxicos

Il Medianamente
toxicos

IV Pouco téxicos

ro, raizes de algoddo, soja,
cana-de-agucar, arroz, amen-
doim e tiririca. Juntas, estas
duas espécies fazem um estra-
g0 sem precedentes na lavou-
ra.

Além dessas pragas, al-
guns artropodos igualmente
causam sérios danos ao bolso
do produtor. Os mais impor-
tantes sdo os dcaros do aba-
caxizeiro, dentre eles o dca-
ro-vermelho, da espécie Do-
lichotetranychus Floridanus,
que se aloja na base das fo-
lhas das plantas jovens, pro-
vocando o amarelecimento na
base da folha. O patégeno
ocorre com mais freqii€ncia
nos estados do Nordeste, onde

fumo sdo as doengas provocadas por fun-
gos de solo que desafiam os pesquisado-
res. Como normalmente sio lavouras mo-
nitoradas por técnicos ligados a industria,
o controle € mais intenso e a sanidade da
lavoura € mais facilmente controlada. O
rigor comega na sementeira, onde o mofo-
azul (Peronospora tabaciana) e a antrac-
nose (Colletotrichum nicotianae) repre-
sentam o maior perigo. Estes fungos so-
brevivem em restos de cultura infestados
ou diretamente no solo e devem ser com-
batidos quando a planta ainda estd nos
canteiros.

Nas pédginas que se seguem, o produ-
tor confere todos os produtos quimicos
existentes no mercado para deixar os cul-
tivos de abacaxi e fumo longe de pragas,
fungos, ervas daninhas, dcaros e nematéi-
des. P
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HERBICIDAS Agrpee
Marca Ingred. Classe Pragas
D
Defensa com. ativo tox. controladas ERege
Marca Ingred. Classe Ervas daninhas . Parathion- Broca-da-infrutescéncia, 135ml/1001 de
com. ativo tox. controladas Dosagem Folisuper 600 BR methyl I cochonilha, broca-do-colo agua (20-40ml/pé)
Fersol
Beldroega, capim-colchao,
milha, guanxuma, Carbaryl Fersol Carbaryl 225ml/1001 de
buva-voadeira, corda-de-viola, 480 SC 480g/! n Broca-das-frutas dgua
" capim-gordura,
g;g]l:ou sC Diuron ] capim-oferecido, caruru, 3,2a6,4lha
erva-de-bicho, mentrasto, Carbaryl Fersol pé| Carbaryl
falsaserva-de-santasmana, 75 750/kg 1 Broca-das-frutas 15kg/ha
malva, picdo-branco,
poaiabranca Iharabras
Du P?"‘ - Sumithion 400 PM| Fenitrothion 1] Broca-do-fruto, percevejo 200g01001da
Capim-colchao, agua
capim-marmelada, N
Karmex 500 SG Diuron TR i e 32264ha ovartis
capim-carrapicho, caruru, Solvirex GR 100 | Disulfoton | 11l [Cochonina 05g/planta
pic@o-preto, guanxuma, &
poaia-branca Rhodia
Capim-colchao, Broca-do-fruto 120mI/1001 de
capim-marmelada, . . agua
s W capim-pé-de-galinha, 20240k EMILN:500 Ethion I Tratamento de mudas 150ml/1001 dg
Karmex Diuron capim-carrapicho, caruru, 0.8 4,0kgha agua
picao-preto, guanxuma, 225mIA1001 d
poaia-branca Sevin 480 SC Carbaryl Il |Broca-do-fruto, broca-do-colo i
Tapim-carrapicho, gua
capim-marmelada,
capim-colchéao, Cochonilha, acaro
sl " 2,0 a 4,0kg/ha " ) !
: capim-pé-de-galinha, kgl Kilval 300 Vamidothion| 1 |(dolichotatmanyehus Soridanus,| 330ml1001 da
Diuron + ¢ : (abacaxi planta) : ! agua
Krovar b i i capim-favorita, trapoeraba, 1,0 a 4,0kg/ha stigmaeus floridanus)
i beldro_ega. 2 (ébaca;i soca)
carrapicho-de-camneiro, FUNGICIDAS
picao-preto, guanxuma, =
poaia-branca Agripec
Nortox Marca Ingred. Classe Doengas
5 Dosagem
Beldroega, capim-amargoso, com. ativo toxic. controladas
capim-milha, : Oxiclorelo- 600g/100 | de
capim-carrapicho, Agrinose do-cobre v Antracnose, cancro-dos-ramos agua
capim-gordura, papua,
capim-pé-de-galinha, Du Pont
Diuron Nortox Diuron n carrapicho-de-carneiro, caruru,| 2,0 a 4,0kg/ha y 0,5kg/ha
guanxuma, macela, Benlate 500 Benomyl fifft » |[Rsarose:ougomose 150g/100 | de
maria-preta, mentrasto, Podridao-negra agua
mostarda, picao-branco,
picdo-preto, tiriricao e Hokko
trapoeraba . Podridao-do-fruto, folhas e
Rhodia Orthocide 500 | Captan l 1 raizes, podridio-negra 2,0 a 2,5kg/ha
Cention Diuron 1l Folhas largas e gramineas 3,2a6,4lha Rhodia
solo arenoso:
4,0 Vha trat. mudas:
Atrazina + T solo médio: : . . 1,09/1.0 | de 4gua)
i Ihas | amineas -da- ! o
Triamex Sasing n Folhas largas e grami 5.5 I/ha Aliette Phosetyl AL " Podridao-da-raiz puly. foliar:
solo pesado: 2,59/1,0 | de &gua)
6,0 /ha
Sanachem Sipcam
Capim-colchao, P
capim-marmelada, solo leve/médio: Frumizeb ‘ Mancozeb ‘ 1 Peodridao-negra 200%932 Idd
Netun 800 SC Diuran i |capim-pé-degalinha, 2,0 lha
trapoeraba, beldroega, caruru, solo pesado:
guanxuma, mentraslto, 2,0a4,0l/ha FUMO
picdo-preto
ipcam
Capim-marmelada, 24a56Tha HER BIC'DAS
capim-carrapicho, 24ab5,6Vlha
capim-pé-de-galinha, 4,0a 5,6 ha
amendoim-bravo, beldroega, AQIEVO
carrapicho-de-carneiro, caruru,
Melrimex 500 SC |  Ametryne erva-de-santa-luzia, Marca Ingred. Classe Ervas daninhas
Y I erva-fostdo, macela, com. ativo tox. controladas Dosagem
maria-preta, mastrugo,
nabo-bravo, picdo-branco, Capim-marmelada
picéo-preto, poaia-branca, Fenaxo- capim-colchio,
rubim, serralha, trapoeraba, Furore prop-ethyl 1l capim-pé-de-galinha 1,25 a 1,50ml/ha
guanxuma capim-arroz, capim-favorito
Zeneca
Capim-marmeraga,
capim-carrapicho, Basf
. Diuron + capim-colchéo,
G I i
e paraquat ! capim-pe-de-galinha, 2,0a30Vha Basamid Dazomet " Todas as infestantes 50g/m2
carrapicho-rasteiro, caruru,
picdio-preto, trapoeraba,
amendoim-bravo, beldroega Capim-papud, capim-milha, 1,25 ha
Caruru, picao-preto, solD arﬁ;oso: capim-colchao,
AU, ) 4,0 Vha i . o
. piio-aranco, bekironga, I i édio: Poast Sethoxydim Ul gep c?(raplct}.o.r?ﬂplm .
Stauzina 500 SC Atrazine Il | guanxuma, capim-marmelada, Sosoonao‘ capim-pe-de-galinha, 3
trapoeraba, capim-colchao, Pt GApim: amAargoso, Jrame-taes,
capim-pé-de-galinha iy I?ha 3 grama-seda 1.5a201I/ha
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Marca Ingred. Classe Ervas daninhas Marca Ingred. Classe Pragas
cont. ativo tox. controladas Rasagem com. ativo tox. controladas Dosagem
Cyanamid Novartis
T Solvirex GR 100 | Disufoton | m |Broca-do-fumo 15 a 20kg/ha
capim-pé-de-galinha, Rhodia
capim-colchao, capim-arroz, solo leve:
capituva, capim-jat, 1,5a2,0lha . Lagosta-rosca, pulga-do-fumo,
Herbadox 500 GE | Pendimetha- " capim-canevao-do-banhado, solo médio: Sevin Carbaryl I tripes-do-fumo, vaguinha-verde 1.98a225ha
lin capim-macho, capim-colonido, 20a25lha
capim-oferecido, solo pesado:
capim-rabo-detaposa, 2,5a3,0lha Sanachem
capim-massambara,
apaga-fogo, caruru, beldroega, Lagarta—rosca:
seralha Nor-Trin 250 CE | Cipermethrin| 11 | ‘faga-da-batalinha, 100miha
EMC pulga-do-fumo,
SraTebaTaa 50Tha percevejo-cinzento
. Picdo-branco, beldroega, 1.8 I/ha Lagarta-rosca 130ml/ha
Gamit Cloriazons . guanxuma, capim-arroz Valon 384 CE Permethrin 1l Percevejo-cinzento, vaquinha 100ml/ha
Capim-colch@o ou milha 1,6 l/ha Pulga-do-fumo 50ml/ha
Rhodia . Sipcam
Ronstar250 Oxadiazon | 1 lFoIhas largas e gramineas 4,0 /ha
Zeneca
e Pulgao, tripes 05a1,0lha
g:p;‘?;r!:rr::rf::;':g:ré. Cetanol Acspngte w Lagartas, pulga-do-fumo 0,75a1,0l/ha
Fusilade 125 Fluazifop- 1] capim-carrapicho, 1,0a1,5ha
p-butil < 2
capim-pé-de-galinha,
grama-seda, capim-colchdo Zeneca
INSETICIDAS/ACARICIDAS N
AgiEve Karate 50 CE ’:;m:ﬁ"a' Il |Pulga-do-fumo 100mlha
Marca Ingredi. Classe Pragas
com. ativo toxic, controladas Rosagens FUNGICIDAS
Pulga-do-fumo, vaquinha, 160mi/ha
; i cegadeira M. Ingred. Classe D
s 25 CE Deltamethrin 11 arca ng oengas
Dael IMancIarové-do«lJrno, 200mimha com. ativo toxic. controladas DosHgens
agarta-rosca
Agripec Basf
. Pulga-do-fumo 0,35a0,45 I/ha i
Parathion- ‘ 8 Basamid Dazomet 1] Fungos-de-solo 50g/m2
Folisuper 600BR | oy ! Mendatov it G 1 ”
Tripes 0,35 a 0,45 Vha Du P
5 Cyperme- u Pont
Cyptrin 250 CE thiiA | Lagarta-rosca 100ml/ha ;
B Benlate 500 Benomyl 1} Manchas-foliares 30g/100 | de agua
ayer
Confidor | Imidacloprid i v |Broca-do-!umo. pulgdes | 360gha Manzate 800 Mancozeb 1] Mofo-azul 20g/10 | de agua
Cyanamid Fersol
Talcord 250 CE | Permethrin l 1l |F‘ulga-d0-1umo | 100mima Y Fusarioss, rizoctonioss, 7 Jata de 680g
Fersol Bromo Fersol metila | amarelao, p/cada 10m de
Tala de 680 mancha-de-esclerotinia canteiro
Brometo de 9 -
Bromo Fersol wistila | Insetos do solo p/cada 10m de Novartis
canteiro Oxido
T do- -de- i 1,0 2 2,0kg/ha
Carbioran Feredl Carbofuran | Vagquinha, pulga-do-fumo, 15 a 30kg/ha Cobre Sandoz BR\ GUBIGES \ \Y \Mancha de-alternaria \ g/h
50g/kg broca-do-fumo Aidroxido de
Lagara-rosada, canteiro: Copridol PM s \" Mancha-de-altemnaria 1,1a22kgha
Carbaryl Fersol pé| Carbaryl m pulga-do-fumo, 10kg/ha 1
75 75g/kg mandarova-do-fumo, tripes, plantagéo: Ridomil 50 GR Metalaxyl 1\ ;‘Ir?]fu-a!z_ul wg:mQ
vaquinha-verde 15kg/ha areao g/ha
Lagarta-rosada, Thiabenda- Podridio-do-pé T0g/50m2 de
Carbaryl Fersol Carbaryl I pulga-do-fumo, 08a2.4lha Tecto 600 e v Podridsio-de-esclerotinia canteiro
480 SC 480g/ito mandarova-do-fumo, tripes, d : 750 a 1.500g/ha
vaquinha-verde .
Cyperme- Ceeat —— Rhodia
Nor-Trin 250 CE thrin il RGEr 1 IOSCR, PUIga-CoIUMO, 100mliha Thoha
7 percevejo-cinzento "
C25rg9?“70 i : - Rovral Iprodiene vV |Mela (5g/canteiro
Raizers08 | “oing | | |oobacdo-tumonanvararame | 152 309 -~
: Rohm and Haas
FMC 200g/100 Tae
Lagara-rosca, puiga-do-fumo 15 a 20kg/ha Dithane PM Mancozeb 1] Mofo-azul agua
Furadan 50G Carbofuran l Broca-do-fumo, larva-arame 30kg/ha - T60/T00 Tde
Vaquinha 20kg/ha Persist SC Mancozeb mn Mofo-azul 4gua
Furadan 100G Carbofuran | Lagara-rosca, pulga-do-fumo | 7,5 a 10kg/ha NEMATICIDA
Furadan 350 SC | Carbofuran | Pulgao 40a5,0Uha S
Lagara-rosca 130ml/ha Basf
Pounce 384 CE | Permethrin 1 Pulga-do-fumo 50ml/ha
ga%mn;a.fgsrmvejnvcmmnto 1ggm:ma Marca Ingred. Classe Nematéides Dosagens
X R A uiga-do-fumo ml/ha com. ativo toxic. controlados
Brigade 25 CE Bifenthrin 1 Broca:do:fumic 200ml/ha
Marshal 50G Carbosulfan 1 Broca-do-fumo 30kg/ha Basamid Dazomet 1] Todos os nematéides 50g/m2
Hokko E 0
Pulgao-verde, tripes-do-fumo, 0,5 a 1,0kg/ha erso
percevejo-cinzento Carbofuran =
Orthene Acephate IV |Lagarta, pulga-do-fumo 0,75 a 1,5kg/ha Ralzer 50 GR 50g/kg ! Nematdide: Protylenchus spp. 35kg/ha
Lagarta-rosca 0,7kg/ha
Broca-do-fumo 0.5 a 0,8kg/ha FMC
Iharabras
Nematéide: Meloidogyne
Sumidan 25 CE | SSonvale- i | IPnga-du-iumo 0,2 Vha Rinslent0 8. | Cudaturen ' lincognita i
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ADUBAGAO FOLIAR

Vale
a pena
utilizar?

Lurdes Tirelli

dubacio foliar, numa defini¢do

classica, é a suplementacio da

nutricdo da planta, feita através
de pulverizacdes nas folhas. Quando a
planta ndo consegue suprir a sua neces-
sidade nutritiva através do sistema radi-
cular, via solo, pode-se fazer a comple-
mentagdo com adubos foliares.

O processo de aplicacdo € feito da
mesma forma recomendada para os de-
fensivos agricolas: dissolve-se o produ-
to na dgua e pulveriza-se com equipa-
mento costal ou mecénico (puxado por
trator).

Observa-se, no entanto, que a planta
exige aplicacdo nos estdgios corretos.
Para as culturas anuais, a aplicac@o deve
ser feita na fase jovem. Na soja e no mi-
lho, por exemplo, a adubacgao foliar se
déd em torno de 30 a 60 dias apds a ger-
minagio. Este estdgio é determinado em
func@o de ser a €época em que a planta
mais necessita de nutrientes para revelar
seu potencial produtivo.

Os produtos aplicados podem ser
macro ou micronutrientes, de acordo com
as deficiéncias apresentadas pelas plan-
tas. Os macronutrientes, eXpressos na si-
gla NPK (nitrogénio-fésforo-potdssio),
sdo os mesmos encontrados nos adubos
de aplicacdo de solo. Os micronutrientes
sdo o zinco, cobalto, molibdénio, man-
ganés, magnésio; ou seja, varios elemen-
tos que a planta necessita e que estio
contidos nas formula¢ées de adubos fo-
liares.

As deficiéncias sdo observadas por
alguns sinais apresentados pela planta,

como um amarelecimento e/ou outras
caracteristicas, melhor identificadas por
profissionais que possuem conhecimen-
to e experiéncia no assunto. Também
pode-se avaliar as caréncias nutricionais
analisando o solo da drea cultivada.
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Funciona ou nio funciona? —
*“Muitas vezes, a adubacdo foliar nédo
apresenta resultados positivos porque a
planta ja absorveu do solo os nutrientes
que necessita para expressar o seu po-
tencial produtivo”, diz Jorge Knebell,
agronomo responsavel pelo Centro de
Experimentacio e Desenvolvimento
Agropecudrio, da Cooperativa Agrope-
cuaria de Cascavel (Coopavel), no Para-
nd. Em outras palavras: assim que a plan-
ta se forma, ela busca rapidamente os nu-
trientes disponiveis no solo; entdo, no
momento em que se aplica a adubagio
foliar, a planta ja ndo necessita mais da-
quele nutriente e, conseqiientemente, nio
ird absorvé-lo. Ou melhor: a adubacéo
foliar somente apresentard resultados,
quanto ao aumento do potencial produti-
vo das culturas anuais, se a planta em
questdo estiver realmente necessitando
de determinado nutriente.

Por outro lado, as olericolas e cultu-
ras perenes apresentam uma resposta
melhor ao uso de adubos foliares. “Estas
plantas precisam de boa aparéncia visu-
al, com folhas livres de sintomas de do-
enga, dai por que aproveitam melhor os
nutrientes dispensados pela adubacio
foliar”, esclarece o técnico da Coopavel.

De outra parte, é preciso considerar
que existem casos em que certas varie-

ulgagio/Coopavel

Jorge Knebel, técnico da Coopavel:
olericolas respondem melhor ao
adubo foliar

dades de plantas ndo conseguem absor-
ver a contento os nutrientes do solo, mes-
mo quando o produtor utiliza calcdrio
para baixar o pH da terra. Nestes casos,
torna-se importante fazer a nutricdo da
cultura pela via foliar.

Relacao custo X beneficio — Um
aspecto polémico com relagio a utiliza-
cio destes adubos nos cultivos de grios
estd no confronto custo versus benefi-
cio. “Normalmente, consegue-se apenas
de 2 a 5% de aumento na produtivida-
de, o que nao justifica o custo de sua
aplicacio, exceto se o produtor obtiver
um aumento de 10% a mais no rendi-
mento da lavoura”, ressalta Gedi Jorge
Sfredo, que trabalha no Centro Nacio-
nal de Pesquisa de Soja, unidade da
Embrapa sediada em Londrina/PR. Ele
lembra que se a produtividade for me-
nor que 10% o agricultor estard desper-
dicando dinheiro.

Para o produtor decidir se deve ou ndo
utilizar este tipo de adubo, o primeiro
passo € avaliar os resultados das pesqui-
sas. Se chegar a conclusiio que sua re-
gido apresentard 5% de aumento de pro-
dutividade, entio é importante calcular
se essa diferenca pagara o custo do adu-
bo, a aplicagdo e o estrago qu€ Od:lrgt(_‘f
fard ao entrar na lavoura. S€¢ & prolica—;fl:‘
dade superar e compensarts axoap ceidiitor
Caso contrario, nao justifica- © P T

" fr aplicando 0 pro-
poderd avaliar melbor 4P )
duto em uma 4rea de sua lavoura c dei-
xando outra parcela €M apllCEl'(;:':lOz D
testemunha. Na hora da colheita, ird ob-

servar a diferenca. Fa

Fotos:




PORTO® ALEGRE:
Av. Plinio Brasil Milano, 1135
PABX: (051)337.2001

NOVO HAMBURGO:
Rua Pernambuco, 235
PABX: (051)594.2522

CAXIAS DO SUL:
Rua Marqués do Herval, 323
PABX: (054) 214.1926

E-mail:
totaldigital@pro.via-rs.com.br
totaldigital@nutecnet.com.br




municipio de Cascavel, no pujan-
O te oeste paranaense, volta a vi-
ver em fevereiro o clima de alta
tecnologia agropecudria. E que dos dias 9
a 13 acontece a 10" edi¢do do ja consa-
grado Show Rural Coopavel, evento que
tem como objetivo basico mostrar aos pro-
dutores o que de mais importante existe
no mercado em termos tecnolégicos e de
manejo de culturas. E a primeira grande
feira tecnologica do ano de 98 e deve reu-
nir aproximadamente 40 mil pessoas, se-
gundo estimativas dos organizadores da
mostra. Neste ano, estardo em demonstra-
¢do 4.020 experimentos, contra os 2.300
de 97. Os participantes poderdo aprimo-
rar seus conhecimentos nas culturas de
soja, milho, algoddo e culturas alternati-
vas; adubac@o verde; plantio direto; apli-
cacdo de defensivos agricolas; niveis de
adubacio; hibridos de milho; manejo de
solo; inoculacdo de sementes, irrigacdo,
entre outros topicos da drea agricola.

Na parte de pecudria, os temas estao
orientados 2 implantacdo de pastagens,
confinamento bovino, gado leiteiro, ma-
nejo de suinocultura, apicultura, avicul-
tura e criacdo de ovinos. Além das ativi-
dades tradicionais, serao contempladas
criacdes e cultivos altemativos., como:
horticultura, minhocultura, piscicultura,
ervas medicinais, compostagem e tecno-
logias para desenvolver as pequenas pro-
priedades rurais. )

“Para o produtor ver e analisar tudo o
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A feira da alta

of

SHOW RURAL COpPAVEL

que temos aqui, sdo necessérios pelo me-
nos dois dias de participagiio”, aconselha
Rogério Rizzardi, um dos coordenadores
do evento, animado com o crescimento da
mostra. Afinal, o Centro de Experimenta-
¢do da cooperativa, em seus 70 hectares,
vai concentrar mais de 800 profissionais
das dreas agrondmicas e veterinarias, que
irdo proferir palestras e fornecer as mais
diversas orientagdes a quem visitar os
mais de 70 estandes de expositores. Para
esta edigdo, entre outras empresas/insti-
tuicdes, estdo confirmadas as presencas do
Instituto Agrondmico do Parand (lapar),
Embrapa, Emater, Coodetec, Revista A
Granja, Braskalb, Pioneer, Agroceres,
Agroeste, Ciba Sementes, Bayer, Pomia-
gro, DowElanco, Zeneca, Basf, Monsan-
to, Cyanamid, Herbitécnica, Ciba Agro,
Du Pont, FMC, AgrEvo, Hokko, Stara,
Jacto, Spraying Systems, Camagril,
Fankhauser, Vence Tudo, Giombelli, Me-
tropolitana, Trevisan, Shell, Banco do
Brasil, Berthoud, Comil, Imasa, IBL, Max,
Monsoy, Marchesan, Novartis, Penha,
Rhodia Agro, Semeato, M.A. Méquinas
Agricolas e Texaco.

“A preocupacio com a globalizacio
estd levando o agricultor brasileiro a bus-
car cada vez mais novas tecnologias, a fim
de viabilizar sua propriedade e entrar
numa nova era de desenvolvimento”, re-
conhece Rizzardi. Tanto isto é verdade
que, desde 91, a regido oeste do Parani
experimenta um aumento significativo de

b= v Au

TS 2

tecnologia

produtividade. A soja, por exemplo, a]caq—
¢a niveis superiores a 3.500kg/ha, e o mi-
lho 10.000kg/ha. Estes nuimeros sao, no
minimo, trés vezes superiores aos verifi-
cados antes da realizacdo do Show Rural
Coopavel, demonstrando o seu efeito
multiplicador naquela regido. _

O que é a Coopavel — A Cooperati-
va Agropecudria de Cascavel (Coopavel),
promotora do Show Rural, foi fundada em
15 de dezembro de 1970 por um grupo de
42 agricultores, que se juntaram para re-
solver seus problemas comuns e criar uma
possibilidade de alavancar a agropecua-
ria da regido oeste. Nao deu outra. Hoje, a
Coopavel conta com 3.700 associados,
1.800 funciondrios e atua em praticamen-
te todos os setores de interesse do produ-
tor rural. Da década de 70 até hoje, o pa-
trimbnio da Cooperativa cresceu de for-
ma fantdstica: sdo 18 entrepostos espalha-
dos por 13 municipios e nove plantas in-
dustriais. Todo este complexo armazena,
processa e distribui produtos oriundos das
lavouras de soja, milho, algoddo, arroz,
feijao, triticale, aveia e, também, bovinos,
leite, suinos e aves. ki

ONDE FICA

Centro de Experimentacéo e
Treinamento Agropecudrio (CETA) d2
Coopavel: BR 277, km 578, Cascavel/

PR

Divulgagio/Coopavel




Um final de ano
sem balanco.

Correio do Povo, firme na lideranca.

m ZERO HORA j 154.808°

* Médias didrias de circulagdo paga no Brasil. Fonte IVC - setembro/97.

1997 foi novamente o ano do Correio do Povo. Com um

aumento constante no nimero de leitores, terminamos o
periodo com mais de 200 mil assinantes. Como resultado, CORREIO DO POVO

mantivemo-nos firmes no primeiro lugar em circulagéo e

Firagem no Rio Grande do Sul e entre os cinco maiores A melhor informu(ﬁo pBIO menor preco.
jornais do Pais. E, com certeza, vamos crescer ainda mais . :
em 1998. Por isso, se vocé quer destaque, anuncie no www.correiodopovo.com.br

Correio do Povo. Seu produto vai virar noticia. Fone: (051) 215.6111
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Ter acesso a inform
isentas e com total
credibilidade torna o seu
empreendimento diferenciado
dos demais. ‘9
Em um mercado tdo competitivo .
e disputado como o que
vivemos, a informacao X
antecipada, precisa e, acima de 4
tudo, correta proporciona
melhores resultados e lucros
para a sua safra.
E foi buscando exatamente este
diferencial para o sucesso do
Seu negdcio que Safras &
Mercado, ha 21 anos, analisa,
prevé, informa e orienta sobre
as principais commodities, \}
bolsas, mercados e demais
acontecimentos do Agnbusmess
brasileiro e mundial. .
Através de satélite, Internet,
correio ou mesmo fax vocés"}w )
Sem precisar sair de cas ou T
escritorio.

SAFRAS
MeExCADO
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| Ligue a cobrar (051) 233-1822 ou envie este cupom
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e envie este cupom hoje mesmo |LY4142 '€

Assinale aqui a forma de pagamento | | Cobranga bancéria [ | Cartéo de crédito
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A REVISTA DO LIDER RURAL

ASSINATURA REVISTA A GRANJA + AG Leildes (GRATIS) ~ Nome do Cartao

ANOS ANO Ne Validade /
24 EDICOES 12 EDICOES
2 + 2 ANUARIOS +1 AN?JAFIIO Nome
+1 LIVRO GRATIS
4 8"::;5 Endereco
{ R$ I ,
| R0 Bz’g s Rs 57,2 D Bairro CEP
f rR$ 36,°__1 Cidade Estado
MARQUE COM UM X A OPQAO DESEJADA Tel. Fax

Preencha e cologue este cupom em qualquer
agéncia dos Correios i
ou Via Fax: (051) 233-1822 Data /[ Assinatura




Assine g & receba

3 @ A revista A GRANJA vem hd mais de

e | - ~ 50 anos informando o homem do

LIDER RURAL e : campo com matérias e artigos escritos

e por quem mais entende do assunto.
Sdo matérias de todo o Pais e do
exterior, com énfase na agricultura e
pecudria.

@ Vocé precisa estar bem-informado
sobre o que estd acontecendo, novas
técnicas, tecnologias de ponta,
exemplos de pessoas/empresas
bem-sucedidas no ramo. L \ \ -

o Eoma @ Tudo isso e muito mais vocé L 51 2\ ettt

encontra nas paginas de A GRANJA

mensalmente.

Assine ja!

PRT-1159/93
UP - SIQUEIRA CAMPOS
’ DR-RS

@ A mais completa revista sobre leildes o
exposigdes de gado e cavalos.
Cobertura das principais cxp?jsmaeS,

£ grandes campedes e seus criadores,

CARTA NgyéEzgcle:QSTA COMERCIAL leildes, os recordes, as médias,

ssario selar

agenda de leilges € feiras. .
Enfim. tudo o que envolve 0 criador

F1 de elite.
(]

gorroRa | O selo sera pago por
GENTAURS| EDITORA CENTAURUS

90012-970 - PORTO ALEGRE - RS
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@ Assinando A GRANIJA, vocé recebe
todo o ano (em setembro) o anudrio
A GRANJA DO ANO, o mais
importante da agropecudria brasileira,
com enderegos e produtos & servicos
de todas as empresas relacionadas
com o agribusiness.
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@® Excelente livro, que trata
sobre a qualidade total
aplicada a agropecudria,
mostrando todas as
etapas e processos.
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AGROSHOS

O catilogo de compras do
homem do campo
Receba em qualquer local do Brasil.
Custos de frete para qualquer
quantidade e para qualquer local do
Brasil(exceto Roraima). Apenas R$ 5,0(
Pedido minimo: R$ 50,00
(livros ndo tém pedido minimo)
Validade dos precos: 27/02/98

SISTEMAS DE ALTA POTENCIA, UM MODELO PARA CADA NECESSIDADE.
GARANTIA DE FABRICACAO DE 1 ANO

LINHA
CAMPO
ELETRICO

A REVISTA DO/
LIDER RURAL

Isolador para tramas ou
moirdes de ferro, com porca
ajustavel. Bastante pratico e
facil de instalar.

Pacotes com 50 unidades.
COD. 550 - R$ 39,00

De linha (para utilizagéo nos
piques, tframas ou moirbes):
N¢ 2B - Pacote com

100 unidades.

COD. 331 - RS 58,00

De linha (para utilizagéo nos piques, De linha (para utilizagdo em
tramas ou moirées):

N? 3 - Pacote com 100 unidades.
COD. 334 - R$ 39,00

MODELO  ALCANCE DE km OBSERVACAO COD. PRECO
WK 120 120 Bateria 12v 301 338,00
WK 120 C 120 220v 302 338,00
WK 120 SE 120 Bateria e 220v 303 368,00
. BN WK 60 60 Bateria 12v 304 248,00
COD 303 COD. 548 WK 60C 60 220v 305 248,00
@ Todos os modelos WK, com Cerca elétrica WK 10 SE, WK 60 SE 60 Bateria e 220v 306 298,00
excegdo do WK 10 SEe WK 10 C, mesmo formato e tamanho WK 40 40 Bateria 12v 307 198,00
tém o mesmo formato e tamanho  do modelo WK 10C. . WK 40C 40 220v 308 198,00
do modelo acima. Verifique alcance e pre¢os WK 40 SE 40 Bateria e 220v 309 248,00
na tabela ao lado. WK 20 20 Bateria 12v 310 178,00
WK 20C 20 220v 311 178,00
- WK 20 SE 20 Bateria e 220v 312 218,00
WK 10 SE 10 Bateria,110 e 220v 548 140,00

WK 10C 10 110 e 220v 549 90,00%

@ Baterias ndo acompanham os modelos acima

ISOLADORES

Isolador para moirdo de ferro
ou ago, tipo Gerdau.

Engate facil e rapido, com
ajuste perfeito.

Pacotes com 50 unidades.
COD. 551 - R$ 39,00

De arranque (para utilizagdo  De linha (para utilizagao nos piques,
nas extremidades dos tramas ou moirdes):

arames). N2 1 - Pacote com N2 2A - Pacote com 100 unidades.
50 unidades. COD. 328 - R$ 58,00

COD. 325 - R$ 29,00

De linha (para utilizagdo em varas de ferro):
N2 4A - Pacote com 25 unidades.

N¢ 4 - Pacote com 100 unidades. COD. 340 - R$ 39,00

Acompanha bragadeiras.

COD. 337 - R$ 68,00

varas de ferro):
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Pinga tipo Dick, para aparar cascos de
bovinos. Leve e resistente
COD. 060 - R$ 430,00

Descornador para bezerros tamanho Descornador e aparador para chifres.  Esticador de arame com acabamento
17" importado. Bastante forte e resistente, ideal para  galvanizado. Instrumento fundamental
Ideal para animais jovens. animais adultos. para a construgdo de cercas.

COD. 061 - R$ 89,00 COD. 062 - R$ 49,00 COD. 063 - RS 45,00

Gancho plastico importado Péra-raios. Kit completo. Proteja o seu

da Nova Zelandia.
Para ser utilizado no fina

COD. 348 - RS 6,00

Voltimetro de neon.

Sinaliza com cinco escalas.

COD. 064 - R$ 45,00

.
Poste de ago
galvanizado com
isolaqor 4A para cercag
moveis. Resistente

e de facil Manuseig,
COD. 493 - Rg 5,00

Isolador de linha
(para utilizagzo nos pig
tramas ou moirges) N2

Pacotes com 100 unidades.

COD. 494 - R$ 29,00

plasticos, em cercas méveis. COD. 349 - R$ 69,00 Varilha plastica.

equipamento. Uso obrigatério para uma
| dos fios instalagdo segura.

Fio plastico com 6 filamentos.
Importada da Nova Zelandia. Conduz a eletricidade com
Para um bom manejo de suas  perfeigdo, sem perdas de energia.

Impariada’da Hova cercas moveis vocé ndo pode  Resistente e bastante maleavel.

Zelandia. O melhor

¢ dispensa-la.Resistente, Ideal para cercas moveis.
vt et leve e pratica. 500m COD. 384 - RS 99,00
Preciso, seguro e SC_)D_351 -R$ 9,00 . 200m_ COD. 385 - R$ 49,00

resistente. Ideal
para quem quer
fazer um servigo

profissional. Carretel sem fio
COD. - 354 importado da Nova Zelandia.
RS 168,00 Ideal para cercas moéveis.

Leve e forte. Para uma maior
: praticidade e segurancga
nas suas cercas.

COD. 344 - RS 89,00

Isolador de arranque, import. da NZ, com
esticador de arame de catraca, com trava

super resistente (para utilizagao nas Porteira imp. da Nova Zelandia, Chave interruptora imp. da Nova Zelandia,
extremidades dos arames) com mola interna. COD. 497 - R$ 15,00 faz o isolamento de areas que vocé
COD. 495 - R$ 12,00 necessita. COD. 498 - R$ 29,00

Seringa Pistola modelo ECO 50ml, com  Gatraca gom roseta para esticar arame Cabo condutor subterraneo, com duplo
tubo em policarbonato, resistente a liso. COD. 499 - R$ 3,00 a unidade isolamento, ideal para porteiras e
impactos fortes, regulagens de 1.a 5ml. passagens por corredores, imp.da NZ

e COD. 496 - R$ 35,00 — . COD. 501 - R$ 1,90 o metro

3B
Wirelok, serve para unir arames, néo solta,

pode ser reutilizado e fransmite energia sem
problemas. COD. 502 - R$ 3,90 a unidade




0OD.

460 Agulhas 10x15 472 Agulhas 20x20
461 Agulhas 10x18 473 Agulhas 25x10
462 Agulhas 12x18 474 Agulhas 25x12
463 Agulhas 15x10 475 Agulhas 25x15
464 Agulhas 15x12 476 Agulhas 25x18
465 Agulhas 15x15 477 Agulhas 25x20
466 Agulhas 15x18 478 Agulhas 30x12
467 Agulhas 15x20 479 Agulhas 30x15
468 Agulhas 20x08 480 Agulhas 30x18
469 Agulhas 20x10 481 Agulhas 30x20
470 Agulhas 20x12 482 Agulhas 40x20
471 Agulhas 20x15 483 Agulhas 50x20

A

Vacinador automatico importado 5ml.

Resistente e pratico. Superpreciso, regulagens
de 0,5 em 0,5cm. COD. 361 - R$ 76,00

Chave para aramar. Ferramenta
indispensavel para construgao de cercas.

Picana eletrénica em 3 tamanhos

(ndo vem com pilhas), pequena, média e
grande. Facilita 0 manejo com o gado,

nao machucando o couro. Leve e resistente
COD. 356 (P) - RS 46,00

COD. 357 (M) - R$ 49,00

COD. 358 (G) - R$ 52,00

Agulhas hipodérmicas de todos os tamanhos e
espessuras. A primeira medida se refere

ao comprimento em milimetros, e a segunda, a
espessura do furo. Se adaptam a todo o tipo de
seringas. Todas as agulhas vém em embalagens

de propileno com uma duzia, pelo valor de R$ 7,00

bl

Seringa tipo pistola - Capacidade de 50ml.
Regulagens de 1 & 5ml, ideal para o dia-a-dia.
Acompanha vidro e borrachas extras.

COD. 423 - RS 49,00

Vacinador automatico importado Supplies 5ml

+ 2 agulhas, importado da Nova Zelandia. Recarrega

automaticamente. Leve e resistente.
COD. 360 - R$ 29,00

. TheProtector

t

Seringa dosadora protector Supplies 25ml,
importada da Nova Zelandia. Equipamento de
primeirissima qualidade. Varias utilidades e regulagens.
COD. 362 - R$ 89,00

FAGA ‘
SEU PEDIDO POR |
(051) 233 1822 ﬁ’é’a‘?’%ﬁ

COD. 400 - RS 5,00
r T '.'-; ]

Bico dosador. Se adapta a todo o tipo
de seringa.
COD. 456 - R$ 5,00

Alicate multiuso para fazendeiro 10 1/2".
Forjado em ago liga especial, temperado,
com cabega polida e cabo plastificado

COD. 401 - RS 48,00

459 <

457
=

Seringa multiaplicadora automatica 10ml
Recarrega automaticamente.

Resistente e pratica.

COD. 359 - R$ 69,00

Seringas manuais. Acompanham vidro e
borrachas extras.

Seringa 30ml COD. 457 - R$ 23,00
Seringa 25ml COD. 458 - R$ 19,00

Seringa 50ml COD. 459 - R$ 26,00

Assinalador para suinos marca Burdizzo,
importado da Itélia.
COD. 452 - R$ 175,00

Tatuadeiras para bovinos quatro digitos,
altura de1émm (foto). COD. 363 - R$ 69,00
Jogo de 40 numeros de, 0 a 9, para tatuadeira
de bovinos. COD. 364 - R$ 65,00

Jogo de letras para tatuadeira de bovinos
COD. 491 - R$ 65,00

Tinta preta, nacional. Bisnaga com 40g

COD. 391 - R$ 8,00

Assinalador para bovinos:

em forma de furo COD. 453 - R$ 295,00
em forma de triangulo COD. 454 - R$ 295,00
em forma arredondada COD. 455 - R$ 295,00

Tatuadeira Burdizzo, importada da Italia,

6 digitos e altura de 12mm. (foto).

COD. 365 - R$ 79,00

Jogo de 40 nimeros, de 0 a 9, para tatuadeira
Burdizzo. COD. 366 - R$ 69,00

Jogo de letras para tatuadeira Burdizzo.

COD. 490 - R$ 69,00

Pasta preta, importada. Bisnaga com 40g
COD. 392 - R$ 11,00




Argola para touros, ideal para exposigoes e manejo

dos animais. Feita em material super-resistente e

duravel.Disponivel nos tamanhos:
Pequena - 61mm COD. 397 - RS 12,00
Grande - 70mm COD. 398 - R$ 15,00.

Formiga alicate grande, superforte.
COD. 394 - R$ 22,00

Formiga alicate 19cm, forte e pratico.
COD. 393 -R$ 12,00

Formiga com destorcedor, ideal para
exposigoes.

COD. 395 - RS 18,00

Formiga com trava automatica, ndo
aperta os animais. COD. 396 - R$ 12,00

Focinheira para desmamar bezerros, pacotes com
10 unidades. Desmama sem causar estrés.
COD. 399 - RS 5,00

Cabo de bisturi n® 4 dobravel

o s .yy].;-_"‘n'r.l gk

(importado), possibilita intervengoes

cirurgicas em
COD? 402 - RS 19,00 .
Cabo de bisturi n? 4 em ago inox.

cop. 403 - RS 11,00

com 10 unid.
COD. 404 - R$ 5,00

locais de dificil acesso. Pinga de dissecgdo, 20cm, em ago
inox, serrilhada.

COD. 407 - R$ 13,00

Pinga de disseccéo, 20cm, em ago
Laminas de bisturi n? 22, embalagens  inox, dente-de-rato.

COD. 406 - R$ 17,00

Porta-agulha, 20cm, em ago inox.

Agulhas de sutura em "S", importadas da
Alemanha. Embalagens com 12 unidades .
8cm COD. 416 - R$ 48,00

11cm COD. 417 - RS 48,00

COD. 422 - RS 58,00
Porta-agulha, 17cm, em ago inox.
COD. 421 - RS 38,00

FAGA SEU

PEDIDO POR ﬁ (

051) 233 1822

OU PELO CUPOM
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Pingas hermostdticas em ago inox.
Curva 18cm, dente-de-rato.

CcOD. 410 - RS 39,00

Reta 18cm, dente-de-rato.

coD. 411 - R$ 39,00

Reta 18cm, serrilhada.

coD. 409 - R$ 43,00

curva 18cm, serrilhada.

coD. 408 - RS 43,00

= N

Luvas de 5 dedos, para palpagdo e inseminagéo,
com camada de silicone, pacotes com 25 unidades.

COD. 488 - R$7,00

SO O AL s T
Tesouras cirirgicas em ago inox.
Curva 17cm, romba romba.

COD. 413 - R$ 24,00
Reta 17cm, romba romba.
COD. 415 - R$ 24,00
Curva 17cm, romba fina.
COD. 412 - R$ 24,00
Reta 17cm, romba fina.

R

Estetoscdpio, equipamento de
altissima qualidade e precisao.
COD. 405 - R$ 23,00

COD. 414 - R$ 24,00

AT

Luvas de 5 dedos, importada, para palpagao e
inseminagao, com camada de silicone,

pacotes com 100 unidades.
COD. 489 - R$ 28,00

Pinga pléstica feita exclusivamente
para pegar sémen.
COD. 487 - R$ 5,00

Agulhas de sutura, importadas

da Alemanha. Embalagens com

12 unidades.

B6 - Pequena. COD. 420 - R$ 18,00
B4 - Média. COD. 419 - RS 18,00
B2 - Grande. COD. 418 - R$ 19,00

Aplicador de sémen.
COD. 484 - R$ 32,00

Bainhas para inseminagéo, embalagens
com 50.

Nacional - COD. 485 - R$ 9,00

Imp. da Franga - COD. 486 - 12,00



InformagGes praticas e
detalhadas, criagao em
pegueno espago, com
minimas despesas e
pouco trabalho.

COD. 101 - RS 15,00

Anatomia, espécies,
condigdes climéticas,
reprodugao,
alimentagéo,
transporte e receitas
culinarias.

COD. 110 - R$ 15,00

PRIMAVES]

AGRICULTURA
SUSTENTAVEL

MANUALDO
PRODUTOR
RURAL
MR
W
B i mn

Procedimentos
corretos para
aumentar a
produtividade e obter
maiores lucros.
Preparo, adubagao
verde, rotagéo,
irrigacgao etc.

COD. 117 - R$ 19,00

A REVISTA DO|
LIDER RURAL

Horta doméstica ou
jardim sem terra,
semeadura e cuidados
gerais. Tudo sem a
utilizagdo de
agrotdxicos

COD. 102 - R$19,00

0 POMAR
CASEIRO

a® o
29 6 )z
Lo

Implantacao,
variedades de frutiferas,
escolha de mudas,
cuidados com pragas

e doencas etc.

COD. 111 - R$ 15,00

As principais racas
para o Brasil,
caracteristicas de
Seus produtos (leite,
carne, pele),
procriagao, criagio e
muito mais.
COD. 118-R$ 29,00
a0 g AT
Oorco 0 s IO

Nogoes basicas de
construcao de
galinheiros, ninhos,
bebedouros e
comedouros,
incubacgao, ragas,
alimentagao etc.
COD. 103 - R$ 19,00

PAULO MARIO BACARIGA VASCONCELLOS

GUIA PRATICO
PARAD
CONFINADOR

Técnicas, vantagens e
sistemas de uso,
nogdes de nutrigdo,
reparos de ragoes,
construgao e muito
mais.

COD. 112 - R$ 29,00

Ensina todos os
procedimentos para
a correta
suplementagao
mineral, com uma
técnica simples,
econdmica e de facil
adogao.

COD. 119 - R$ 25,00

Confecgéo de

bt A

RS

Interessa tanto a
dona-de-casa quanto
ao grande horticultor
que busca um
tratamento mais
adequado para a sua
terra.

COD. 107 - R$ 19,00

Todas as informagdes
para o incremento da
produtividade do gado
através de instalagoes
simples e préticas.
COD. 113 - R$ 19,00

pequenas
construcgoes
rurais

Como planejar melhor
a construgéo de
telhados, banheiros,
fossas, preparo do
terreno, busca de agua
etc, indicando o
material a ser usado.
COD. 120 - R$ 19,00

vk

LIVEROS

RECEBA EM CASA OS MELHORES
LIVROS DO MERCADO

Analise dos temas que
contribuem de forma
prioritaria para conseguir
a maxima eficiéncia na
engorda de bovinos de
corte. Confinamento,
semiconfinamento, a
campo, suplementagao
para a seca.

COD. 056 - RS 25,00

CARRAPATO

vl
Ol

Controle ou erradicagao.
Prejuizos, vacinas,
classificagao, fases.
Requisitos e dosagens de
carrapaticidas. Banhos de
imers&o e pulverizagao.
COD. 058 - R$25,00

ADESTRAMENTO
SEM CASTIGO

Obra abrangente, na
qual o treinamento é
analisado levando em
conta o
comportamento
instintivo do cao.
COD. 121 - R$ 25,00

MANUAL PARAINTERPRETACR

S oo

Como calcular a ragag
balanceada para Suinog
manejo alimentar o !
exigéncias nutriciongjg
para todas as fases g
vida. Os temas sig trag
com profundidade, ¢q
base no valor Nutritivg

aqc

alimentos e nas exiga . OS
animais. 9ncig
COD. 057 - R$ 19,00

AV
el

Indispensavel para
quem quer iniciar um
avidrio industrial

de frangos de corte e
galinhas poedeiras.
COD. 116 - RS 19,00

O que de melhor e
mais moderno existe.
Criagao, cuidados
basicos, alimentagdo
adequada, doengas,
acasalamento etc.
COD. 122 - R$ 19,00

o NOVO

ANALISE DE SOLG
2

Manual para Interpretagéo
de Andlise de Solo.
Conceitos basicos, preparg
de amostras, interpretacao
dos resultados e
recomendacbes de calagem
e adubagao.

COD. 059 - R$ 29,00

embutidos, presuntos
e alimentos
defumados, desde a
matanga até o
manuseio da carcaga.
COD. 105 - R$ 15,00




Administracao
rural a nivel de
fazendeiro

JAIRO SILVEIRA
BARBOSA

Subsidios para
fazendeiro administrar
sua propriedade com
segurancga, obtendo
maior produtividade

e lucro.

COD. 123 - R$ 19,00

Dividido em 15 capitulos,

trata desde nogdes
basicas até
inseminagao artificial
e doengas mais
comuns.

COD. 129 - RS 45,00

PRODUTIVIDADE

| Os procedimentos j
praticos para se congiliar %

| COm SUCesso a '

| rentabilidade da fazenda

| e o prazer de desfrutar

| avida rural. !

| COD.124 - R$ 19,00 |

A fabricagéo de queijo,
manteiga e outros
subprodutos do leite,
tudo com

aparelhagem simples.
COD. 130 - RS 19,00

[ Aproveltamento
| dolLeite

ACRICOLA

| Vi Murio Tromes
Livro, mostrando as

Trabalho completo
sobre o uso correto
da irrigagao,
analisando ponto

a ponto.

COD. 125 - RS 25,00

/Cé? WAD E
DO CAVALO)

(Cool Feliv B Muruody

Obra dedicada a
prova de
adestramento,
passo a passo.
COD. 131 - R$ 29,00

Manual éirhp'.es

MASANOBU FUKVOKA ' [
MANEJO ECOLOGICO

%%%%% nsl?mmssmmps

AGRICUITURA.
NATURAL

B,
msats

Teoria e pratica da
filosofia verde,
proporcionando uma
atividade mais
lucrativa e muito
valorizada.

COD. 126 - R$ 45,00

N IE 55

| |

Combate por métodos
de manejo integrado.
Um classico sobre o
assunto.

COD. 127 - R$25,00

ey

O livro focaliza as
principais espécies
horticolas e os
cuidados de que
necessitam.

COD. 133 - R$ 19,00

O plantio, tratos
culturais, colheita, solo,
clima, doengas,

tratadas de forma
simples e bem detalhada.
COD. 132 - R$ 19,00

COELHO+TECNICA
=LUCRO

Principais ragas,

Oqueéa

e

L

Os mais variados
aspectos da piscicultura
tratados de forma clara
e objetiva.Construgdes,
espécies, engorda,
reprodugao etc.

COD. 128 - RS 29,00

Perfeito para quem
cultiva plantas dentro
de casa. Ferramentas,
jardins suspensos,
regas, adubacgées, tipos
de plantas.

COD. 134 - RS 19,00

SETTMARALE. DEYORALS. -3

Conceitos, formagio
e manejo. Utilizagao

leite, com recei

doces de leite,

Histéria da e até sorvetes.

Livro técnico com

potencialidades do

de iogurtes, manteiga, facilitam o entendimento

alimentagao
adequada, cuidados
no alojamento,
prevencao e cura de
doengas.

e objetivo, com vérias
tas ilustragdes que

queijos A doma racional
descrita passo a passo.

Plasticultura, sua
expansao no Brasil e
no mundo.

Principais aplicagdes..
COD. 001 - R$ 35,00

das pastagens, feno,
cuidados com as
pastagens, inoculagao,
peletizacao etc.

ovinocultura gatcha
contada por quem
mais entende do
assunto, perfil do
ovinocultor e do
mercado de las e
de carne.

COD. 028 - R$ 19,00

| Seis décadasde
| experiéncia. it
Ascendéncia,

linguagem
acessivel sobre
agrometeorologia,
fitossanidade,
conservagao e
fertilidade do solo,
calagem etc.
COD. 029 - R$ 25,00

COD. 030 - R$ 19,00 COD. 031 - R$ 19,00

RECORTE AQUI OU TIRE XEROX
‘== e — = = = ] — = == = L= — = == —x ==

GOM SEUS/ANIMAIS

I
|
|
numaﬁrﬁ SEﬁS PASTOS... I
I
I
l
I

Manejo dos pastos
com ténica e
sabedoria. Rotagédo

de potreiros etc. |
. COD. 004 - R$ 19,00

Indique no quadro os
codigos e quantidades
desejadas

[ copico  |auanTioaoe

COD. 135 - RS 19,00

COD. 002 - RS 29,00

Este cupom vale para qualquer produto oferecido

nas pdginas do AGROSHOP

ENVIE ESTE CUPOM
HOJE MESMO
OU LIGUE (051) 233 1822

Assinale aqui a forma de pagamento:

Nome do cartéao

promosae 27 de fevereiro/98

D Cobranga bancéria
D Cartdao de crédito

Ne Validade____ [/
Nome
Endereco
Bairro CEP:
Nédo mande dinheiro agara.
Preencha e coloque este Cidade Estado
cupom em qualquer caixa
de coleta ou agéncia
dos Correlos ou via Tel. Fax

Fax: (051) 233-1822
Serdo acrescidos A$ 5,00
ao valor total das compras
referentes a despesas de
manuseio e envio.

Data____ [ [  Assinatura




FACA JA

HELMUTH WIESE
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Historia, biologia,
racas, localizagao,
transferéncia,
equipamentos etc.
COD. 005 - RS 35,00

pCICUTURA

UNA

Tipos de piscicultura,
construgdes, qualidade
e quantidade de agua,
barragens, ciclo de
producéo, cadeia
alimentar etc.

COD. 011 - R$ 29,00

SEU PEDIDO.

A importancia da
administracao rural.
Custos de produgao,
plano de contas
gerencial.Despesas e
movimentagoes
financeiras, avaliacao
de resultados etc.
COD. 026 - R$ 19,00

PRODUCAO DEAVES

CORTE E

Localizagao e

instalagao da granja.

Equipamentos,
manejo, orientagdes
gerais. Ragdes,

sanidade, custos efc.

COD. 012 - R$ 19,00

Como escolher o seu
computador e o

melhor software.
Implantagao de projetos.
COD. 027 - R$ 25,00

Carlos R. Py

Ano de produgao,
tipos de exploragao,
unidade animal,
lotagao, levantamento
patrimonial, metas e
ojetivos.

COD. 013 - R$ 19,00

Nao entre numa fria,
entenda as

leis que regem o
trabalho rural.

COD. 008 - RS 25,00

Caracterizagdo
boténica, sementes,
origem, ocorréncia,
cultivo e colheita de
varias plantas.

COD. 014 - R$ 29,00

[T TECNICAS DE CRIACAD

b e
*ﬁﬁ%ﬁ%ﬁﬁ;&

Manejo, acasalamento,
aumento da
natalidade. Doengas

e mortalidade.

COD. 009 - RS 19,00

O bufalo sob todos

os aspectos. Manejo de
campo e sanitario,
produtividade e
rentabilidade. Cartilha
do bubalinocultor.

COD. 015 - R$ 19,00

® (051) 233 1822

JHL .Il
v

3
lﬁ BRENO KIRCHOF

Qualidade do leite,
equipamentos,
manejo do

rebanho, sanidade,
reprodugao e
alimentagao.

COD. 010 -Rs 29,00

Tipos de arame,
utilizagoes para
pecudria e agricultura
cercas elétricas. '
Principios de

funcionamento e deta

lhe
da construgdo. 2

COD. 016 - RS 15,00

LIVED DOS CITEs - T
A PECUARLA EM NOVOS MOLDES

DICIONARIO
1]0)
AGRONOMO

Zooiecrla, Apronomis,
Asriculiura ¢ Ilologa Aplicsda
s B4 ITUBAGAS § FR6Le B4 LRrAEmAL - 7L
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Conceitos, prejuizos,

once Livro bastante Como funciona as plantas, ©rigem, classificagéo, Saude e doengas, Nomes, expresdes
biologia, fases, interessante, o solo para o jardim, melhoramento e sinais de enfermidades. populares e termos
resisténcia, surtos, mostrando

Exame dos animais,
reprodugdo e higiene.
COD. 021 - RS 45,00

cultivares. Instalagao
de pomares, manejo,
nutrigdo e adubagao.
COD. 020 - R$ 49,00

corregdo, adubacgao e
manejo. Irrigacao e
drenagem.

COD. 019 - R$ 29,00

técnicos, nas areas de
Zootecnia, agricultura
e Agronomia.

COD. 022 - R$ 29,00

como podemos
melhorar nossa
produtividade em
vérios aspectos.
COD. 018 - R$ 19,00

diagnosticos,
tratamento,

controle e muito mais.
COD. 017 - R$ 15,00

FRUTICULTURA

PRT-1159/93
UP - SIQUEIRA CAMPOS
DR-RS

CARTA-RESPOSTA COMERCIAL

Nao & necessario selar

Como instalar uma
horta verdadeiramente
produtiva.

Adubagéo, plantio,
irrigagéo, variedades,
comercializacao etc.
COD. 023 - R$ 19,00

N B - - o I

Capaciade do uso das
terras, permeabilidade,
declive. Terraceamento,
tipos de plantio e

muito mais.

COD. 024 - RS 35,00

Livro completo sobre

a fruticultura, analisando
todos os pontos
importantes.

Livro de cabeceira.
COD. 025 - R$ 45,00

nm | O selo sera pago por
wmnul EPITORA CENTAURUS

90012-970 — PORTO ALEGRE — RS




GCerrado precisa de novas espécies

O atual sistema de PD nos cerra-
dos — baseado no uso de mi-
lho, milheto ou sorgo em ante-
cipagdio ou sucessdo ao cultivo princi-
pal de soja ¢ milho — fl !umtado pelo
pequeno nimero de_ espécies de apenas
duas familias botinicas: as gramineas e
as leguminosas. Essa tendéncia ao mo-
nocultivo é comum em outras partes do
Brasil e do mundo, resultado da alta es-
pecializagdo agricola. A estreita diver-
sidade resulta em: I) incremento de pra-
gas, doencas e plantas daninhas; II) per-
da de matéria orgénica (M. O.) pelo ex-
cessivo preparo e exposi¢do do solo no
inverno em regides com longo periodo
de seca; III) perda de nutrientes; I'V)
compactagdo-erosdo do solo, conse-
giiéncia de preparo repetitivo e perda da
M. O.; V) aumento do custo de produ-
¢do0 no uso excessivo/desbalanceado de
defensivos e fertilizantes; VI) reducdo
da producéo; VII) impactos negativos ao
ambiente. Esses fatores interdependen-
tes ameacam a sustentabilidade.

O Centro de Pesquisa
Agropecudria dos
Cerrados, da Embrapa
de Planaltina/DE
busca alternativas ao
milheto e sorgo para
cobrir o solo trabalhado
sob regime de PD no
Brasil Central

Carlos Roberto Spehar / Roberto L. B. Santos
Plinio Itamar de Mello Souza
{Embrapa Cerrados)

A adaptacdo de novas espécies de
plantas ao cultivo anual € de fundamen-
tal importéncia a exploracdo de longo
prazo nos sistemas de producdo de
graos. O seu uso eleva a diversidade bi-
olégica, possibilita a cobertura do solo,

para cobhertura

preenche o vazio existente na entressa-
fra, viabiliza a producdo mediante ren-
da adicional ao produtor e contribui a
estabilidade econdmica.

A prioridade na selec@o das espéci-
es de cobertura deve basear-se no rapi-
do estabelecimento, tolerdncia ao défi-
cit hidrico, producdo de biomassa, dis-
ponibilidade, fertilizacio e reciclagem
de nutrientes e utilizagdo humana e ani-
mal. Dentre as espécies com essas ca-
racteristicas, encontram-se os exemplos
de quinoa (Chenopodiumn quinoa Wi-
11d), amaranto (Amaranthus spp.), guan-
du (Cajanus cajan L.), tef (Eragrostis
tef) e espécies de Arachis anuais.

O Centro de Pesquisa Agropecudria
dos Cerrados, unidade da Embrapa se-
diada em Planaltina/DF — diante da ne-
cessidade de aprimorar-se o sistema de
producdo de grdos, proteger-se o solo
na entressafra e de intensificar-se o de-
senvolvimento agroindustrial — pesqui-

sanovas espécies anuais com os seguin-
tes objetivos: I) atender a demanda por

J-L(jurif):j

HOP

O catalogo
de compras do homem
do campo

Equipamentos para cerca elétrica,
tatuadeiras, seringas, mochadores, livros,
softwares rurais, videos e muito mais.

SOLICITE JA SEU AGROSHOP

INTEIRAMENTE GRATIS
LIGUE 051 233 1822

A GRANJA - 69



alternativas de plantas com multiplici-
dade de uso que ensejem a transforma-
¢do em produtos de maior valor (verti-
calizac@o); II) caracterizar e manter co-
lecdo varietal dessas espécies, com én-
fase a producdo de grios e de biomas-
sa/cobertura; II) aumentar a variabili-
dade genética para atender experimen-
tos em sistemas de producio das diver-
sas dreas ecoldgicas; IV) ampliar o ban-
co de germoplasma, com a implementa-
¢do do intercdmbio interinstitucional
para troca de informac@o e material ge-
nético; V) avaliar o efeito das seqiién-
cias de cultivo sobre a biota e a dispo-
nibilidade de nutrientes no solo; VI)
desenvolver novos usos e validar tec-
nologia ao nivel do produtor; VII) criar
um referencial sobre as espécies menos
exploradas com potencial adaptagdo aos
sistemas de producdo de graos.

O trabalho pioneiro concentra-se em
quinoa. Na figura abaixo, encontram-se
os resultados de producdo total (kg/ha)
e o indice de colheita (IC % X 10) de
experimento com 17 gendétipos de qui-
noa, na entressafra, em Planaltina/DF.
As maiores producdes de biomassa e
grios foram de 6.500 e 2.500kg/ha res-
pectivamente; o ciclo (nimero de dias

Producéo total (PT, kg/ha) e indice de colheita (IC, % x 10)
de 17 genétipos de quinos. Planaltina/DF,1995

Pesquisa no campo: sempre em busca de novas opg¢ies de cobertura

entre a emergéncia e a maturacio fisio-
l6gica) variou entre 90 a 120 dias. Por-
tanto, obteve-se cobertura do solo e pro-
ducdo de grdaos com
perspectiva de utili-
zacdo econdmica.
A ampliacdo dos

7000 - pT trabalhos inclui o
6000 EIC amaranto ¢ o tef. A
participacdo dessas

5000 novas espécies re-
0G0 sl KR sulta no incremento
. de: I) diversidade

3000 boténica; II) adapta-
g bilidade a formas de
semeadura; III) tole-

1000 rincia ao déficit hi-
ol s e W el e nm e w B E d{lCO; IV) coloniza-
25 23 211310 20 9 18 2 8 12 4 26 16 14 15 5 a0 do solo; V) pro-

tecdo (cobertura) do

solo, em populagdo apropriada; VI) res-
tos de cultivo persistentes; VII) multi-
plicidade de uso. Por apresentarem se-
mente pequena, o custo de implantagao
reduz-se pela quantidade requerida e
pela possibilidade de se realizar sobres-
semeadura.

As producdes de griios e total obti-
das com essas espécies, em outras par-
tes do mundo, variam entre 3 a 5¢ 8 a
l1t/ha de grios e matéria seca, respec-
tivamente. Esses niveis indicam a alta
probabilidade de ganho por selec¢do no
material genético em estudo. Além da
diversidade, a quinoa e o amaranto apre-
sentam qualidade protéica no grio su-
perior a das gramineas e leguminosas, o
que possibilita a transformacio em pro-
dutos de maior valor, como carne, leite
e 0VOs.

Herticia Monsanto - ©
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Fosfato natural x superfosfato triplo

Geraldino Peruzzo / Delmar Péttker
Sirio Wiethdlter
(Embrapa/Trigo)

custo elevado dos fertilizantes

fosfatados soliveis proporcio-

nou o surgimento no mercado de
novas opgoes, como fonte de fosforo (P),
para culturas anuais. Os fosfatos naturais
reativos tornaram-se atrativos no merca-
do de fertilizantes, no sul do Brasil, tendo
seu consumo aumentado consideravel-
mente nos dltimos anos, principalmente
os fosfatos de Arad e de Gafsa, oriundos,
respectivamente, de Israel e da Tunisia.
S#o de origem sedimentar, encontrados em
dreas desérticas de clima seco, onde pre-
dominam apatitas com alto grau de subs-
tituigdes isomorficas de fosfato por car-
bonato, resultando em cristais imperfei-
tos, porosos, podendo ser facilmente hi-
drolizados. Por isso, sdo conhecidos como
fosfatos moles. A sua utilizag@o, no solo,
para culturas anuais, necessita ser pesqui-
sada.

O objetivo deste trabalho foi avaliar a
eficiéncia agrondmica destes fosfatos na-
turais, comparativamente ao superfosfato
triplo (SFT), em termos de efeito imedia-
to e residual, nas culturas de soja, trigo e
milho. O experimento foi conduzido no
campo, sendo as doses de P (Tabela 1)
aplicadas a lango e incorporadas antes da
semeadura das culturas, na seqiiéncia: soja
(novembro/94), trigo (julho/95) e milho
(novembro/95). Os efeitos imediato e re-
sidual do P aplicado foram avaliados em
parcelas distintas, para cada cultura. O
efeito imediato foi avaliado para as trés
culturas, e o efeito residual, apenas com
as culturas de trigo (segundo cultivo) e de
milho (terceiro cultivo), conduzidas sob

— Tabela 1 —

FONTES E DOSES DE FOSFORO PARA SOJA, TRIGO E MILHO
Ne do Fonte de P.O, total Forma de
tratamento P kg/ha aplicacao
1 - 0 @
2 Arad/lsrael® 50 lango/incorporado
3 Gafsa/Tunisia® 50 lango/incorporado
4 SFT 50 lango/incorporado
5 Arad/lsrael 100 lango/incorporado
6 Gafsa/Tunisia 100 lango/incorporado
7. SFT 100 lanco/incorporado
8 Arad/lsrael 200 lango/incorporado
9 Gafsa/Tunisia 200 langofincorporado
10 SFT 200 lanco/incorporado

33% de P,0, lotal /°29% de P,0, total

sistema plantio direto (PD).

Os rendimentos de graos de soja fo-
ram semelhantes, para as trés fontes de P.
Para a cultura de trigo (efeito imediato e
residual), constataram-se rendimentos se-
melhantes com os fosfatos naturais, mas
inferiores ao SFT. Os rendimentos de mi-
lho (efeito imediato) foram semelhantes
com os fosfatos naturais, sendo estatisti-

— Tabela 2 —
SOMATORIO DE EFEITOS
MEDIOS IMEDIATO E RESIDUAL DOS
FOSFATADOS DE ARAD E DE GAFSAE

DO SUPERFOSFATO TRIPLO
Fonte de P Rendimento de graos
kg/ha
ARAD 3.189
GAFSA 3.219
SFT 3.307

camente inferiores aos obtidos com o SFT.
Da mesma forma, para o efeito residual,
nio houve diferenga, no rendimento de
milho, entre as fontes de P aplicadas em
trigo. Na Tabela 2, consta o somatdrio
médio das produgdes das trés culturas
obtidas ao longo dos cultivos, com as trés
fontes de fésforo testadas.

No entanto, somando todos os traba-
lhos, verificamos que os rendimentos de
grios foram 3,7% e 2,7% inferiores, res-
pectivamente, para os fosfatos de Arad e
de Gafsa, em relac@o ao superfosfato tri-
plo. Se os precos desses fosfatos naturais,
por tonelada de produto (Arad, 33% de
PO, total, e Gafsa, 29% de PO, total),
forem menores que dois tergos do valor
do superfosfato triplo (45% de P,O, to-
tal), essas fontes poderdo tornar-se alter-
nativas economicamente vidveis para as
lavouras em questdo. ki
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O Pirelli para tratores e colheitadeiras foi feito para aproveitar o
méaximo de sua poténcia. O desenho da banda de rodagem deste
pneu garante maior capacidade de tragao e autolimpeza, com o
minimo de compactagdo do solo. Resultado: maior produtividade e
total eficiéncia para suas maquinas. TM 95. Em matéria de pneus,
nunca se viu uma safra como esta na agricultura.
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ECUARIA

Expectativa de
demanda
favorece alta

assada a primeira e a mais nervo-

sa fase da crise asidtica, e avaliados

os possiveis efeitos do pacote fiscal, os
mercados voltam a se adequar a situacao
de curto prazo. Os juros estdo ainda bas-
tante elevados, apesar da indicagdo ini-
cial de baixa pelo Banco Central, o que
inibe muito o ritmo de comercializacdo
e as decisdes mais agressivas de risco,
tanto no mercado fisico como no futuro.

Este € o caso explicito do boi gordo,
onde o mercado fisico voltou a se man-
ter firme, ainda por conta das expectati-
vas de demanda do final de ano, além do
mercado futuro, que voltou a ter uma
melhor liquidez, principalmente nos con-
tratos da entressafra 98. Novembro e de-
zembro apresentaram um mercado firme,
com altas.

As exportacdes do setor carnes con-
tinuam em bom ritmo e a aceleragdo cam-
bial somente tende a favorecer a expan-
sio das vendas este ano. O mercado de
boi gordo fechou o ano de 97 de forma
um pouco adversa as expectativas. Inici-
almente, tinha-se como ponto forte o per-
fil do més de novembro, ou seja, um pe-
riodo jd com pouco gado confinado e ain-
da sem gado de pastagem da safra 98.

A estiagem em Minas Gerais, Goids
e Sdo Paulo foi e continua sendo um fa-

tor de atraso na preparaciao do gado da
safra 98. As expectativas de que os pre-
cos alcangcassem R$ 30,00 em Séo Pau-
lo, no més de novembro, acabaram sen-
do contrariadas por precgos efetivos da
ordem de R$ 27,00 a arroba, com paga-
mento em 25 dias.

Na verdade, nota-se claramente o
peso do financeiro na comercializagdo do
boi e o susto pelo qual o mercado passou
com a alta de juros. Inicialmente, o pe-
cuarista que ainda tinha gado confinado
para negociar sentiu a pressdao dos juros
e a possibilidade de baixa e antecipou
suas vendas, ou seja, inverteu a sua pos-
tura especulativa dentro do mercado.
Somente este fato ja indicaria uma razao
para a baixa, tendo em vista que um es-
toque de gado veio para o mercado no
mesmo momento. Mas o atacado também
sofreu com a situacio de novembro. Va-
rejistas, e também distribuidores, conti-
veram as suas compras, procurando re-
cuar na formagdo de estoques diante da
situagiio de juros elevados.

A combinagfo de pressdo de venda
por parte do pecuarista com retragdo
momentinea da procura no atacado for-
cou uma baixa generalizada nos pregos
do boi ao longo do més de novembro. Um
mercado que operava na faixa de R$
28,50 em Sio Paulo, no inicio de novem-
bro, passou a R$ 27,00 com pagamento
25 dias. Ou seja, ao invés de subir R$

1,50, como o pecuarista esperava, aca-
bou invertendo e baixando R$ 1,50. O
atacado, que trabalhou na faixa de R$
2,40 por 1,40 nos cortes de traseiro e di-
anteiro casados, acabou sendo derruba-
do para R$ 2,30 por 1,25 ao longo do
periodo.

Desta forma, os precos da pecudria em
novembro acabaram em baixa generali-
zada. Ap6s Sdo Paulo atingir o fundo do
pog¢o, o mercado trouxe os precos do

Mato Grosso do Sul

Fonte: Secex, Safras / Nota: em equivalente carcaga / Em mil toneladas
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' paraR$ 25,50 no Sul
| doestado e R$ 25,00
Campo Grande, com
pagamento 25 dias e
em Goids, o mercado
chegou a R$ 25,00 a
arroba do Sudoeste
até Goidnia. Em Mi-
nas Gerais, a situacdo
foi de liquidacdo do
final do gado confi-
nado e os precos che-
garam a R$ 25,50 li-
vre de Funrural com

pagamento em 30 dias. No Mato Gros-
so, o mercado chegou a R$ 23,50, Cuia-
ba em um momento em que praticamen-
te ndo houve compradores.

No atacado, o mercado se arrastou em
novembro. Os varejistas procuraram re-
duzir estoques ao mdximo e os frigorifi-
cos e distribuidores fizeram o mesmo,
mantendo o mercado ofertado e sempre
tendendo a baixa. Além da redugdo de
precos nos cortes de traseiro e dianteirg
houve forte oferta de vaca casada na fai:
xa de R$ 1,55 com pagamento 25 djag o
que facilitou o abastecimento do merc’a
do. A ponta de agulha foi 0 tnicqo Se(,‘-
mento onde ndo houve baixa de preq o
se mantendo em R$ 1,20/1,25 ao 10%05’
de todo o més. 8o

Frango: tendéncig
de queda no
alojamento

pos quatro meses de alojamentog
A records (em outubro, o alojamen-
to foi de 258,7 milhdes de cabecas), og
meses de novembro e dezembro indica-
ram queda acentuada no volume de pin-
tos de corte alojados. Em relagéo a outu-
bro, a queda foi de aproximadamente 8%
e 12%, respectivamente, algo em torno de
239 e 230 milhdes de pintos alojados em
novembr‘o e dezembro. Mesmo com a que-
da, o alojamento de novembro foi de qua-
se 10% superior ao alojamento de novem.-
bro de 96 (216 milhdes).

A queda neste periodo foi sazonal e
ocorreu apenas no final de ano, ndo ha-
vendo previsio de que se propaguem em
98, uma vez que janeiro e fevereiro sig
meses naturalmente de menor demanda
devido as férias escolares e em segmen:
tos da economia onde nao seria necessj-
I10 um volume elevado de carne de fran-
o disponivel no mercado.

Esses alojamentos records no ano de
97 foram influenciados pelo aumento ng
consumo de carne de frango em substitui-
a0 as carnes suina e bovina, que mantj.
veram-se com os pregos acima da média
Com a alta de uma das carnes, principal-.
mente da bovina, as classes média e baixa
acabam substituindo por outra com peso
menor no custo da alimentagiio, no caso o
frango.

Esse aumento no consumo acaba es-
coando a producio das indistrias e das



granjas independentes, provocando o au-
mento no alojamento e na produgdo. Po-
rém, o alojamento vem crescendo em ni-
veis incompativeis com o aumento no con-
sumo interno e nas exportacdes brasilel-
ras. Estas acabam se transformando no
ponto de sustentacdo da produgdo brasi-
leira, que deverd ter crescimento de seis a
7% neste ano de 98.

A queda ou manutencdo das exporta-
¢des de 98 nos patamares de 97, algo em
torno de 600 a 650 mil toneladas, seria
provocada principalmente pela crise que
estd atingindo a Coréia e o Japao, que sao
dois dos principais importadores de fran-
go do Brasil. Neste caso, restaria apenas
2 demanda interna para compatibilizar o
crescimento da produgdo com cuslos e

pregos internos. o ) )
Este caso agravaria ainda mais a situ-

acdo do setor no Brasil. Além de um novo
aumento no alojamento a partir deste més
de janeiro, exceto pela queda natural em
fevereiro, os produtores devem enfrentar
este ano um aumento no prego do milho e
do farelo de soja, os dois principais com-
ponentes na preparagao da racfio para as
aves. E bom lembrar que os custos de pro-
dugio de frango foram prejudicados em
96 pela alta no prego do milho, e no ano
de 97 pela alta no preco do farelo de soja.

Esta producdo maior de carne de fran-
20, superior ao crescimento no consumo,
acaba provocando — como observado,
recentemente, em Sdo Paulo — o excesso
de frango, vivo e resfriado, no mercado,
impedindo que os pregos se mantenham
ou se elevem.

Com a queda nas exportagdes, 0 me-
nor crescimento no consumo em relagio
a producdo e o alto custo de producio,
haveria a necessidade de um menor cres-
cimento nos alojamentos, apesar da capa-
cidade instalada dos produtores no Brasil

demonstrar um potencial de alojamento da
ordem de 255/260 milhdes de cabegas/
més. Porém, no lugar da queda nos aloja-
mentos, o que se observa € um crescimen-
to cada vez maior, ocasionado pelo temor
dos produtores independentes de que uma
redugiio pudesse resultar em perda de es-
paco no mercado para outros produtores
ou para as indistrias.

Caso ndo ocorra queda nas exporta-
¢Oes, principalmente pelo crescimento nas
importacdes pela China e a participag@o
de outros mercados como a Russia e o
Oriente Médio, a elevacido da producio
brasileira seria absorvida pelo mercado
externo, ficando o mercado interno ajus-
tado e sem grande pressdo sobre os pre-

cos.
BM&F: boas
oportunidades no
mercado futuro

mercado futuro de boi gordo na
Bolsa de Mercadorias & Futuros
(BM&F) apresentou algumas mudangas

no més de novembro. A principal delas
foi a alteracdo do indexador de juros no
cdlculo do Indice Esalq da NPR para o
CDI Over. Esta mudanca pode ser consi-
derada benéfica, pois passara a utilizar um
indexador de juros comum no sistema fi-
nanceiro, transparente e com fonte de in-
formacdo de credibilidade como a Cen-
tral de Custddia e Liquidagtes Financei-
ras de Titulos Privados (Cetip).

Neste novo conceito, surgem algumas
oportunidades de negdcios particularmen-
te com hedge. Hoje. as cotagcdes na BM&F
sdo dadas em délares a vista. Com a cor-
recdo cambial estimada e juros de 4,5%
ao més pelo CDIL, temos uma configura-
cdo de expectativas de precos altos para a
safra 98. Para o primeiro semestre, 0 mer-
cado futuro nfo trabalha ainda com a pos-
sibilidade de baixa em relacdo aos precos
de 97. Por enquanto, opera-se em um pa-
tamar minimo de RS 27,50 a prazo e para
a entressafra 98 as negociagdes passam de
US$ 24,004 vista por arroba, ou seja, perto
de R$ 32/34,00 a prazo. Certamente, um
bom indicativo de hedge tendo em vista a
dificuldade das previsdes de cAmbio e taxa
de juros em meio a turbuléncia internaci-
onal.

-

Fisico Boi
: Pregos 1996 Pregos 1997
Period
ey ussi@ US$/a vista
; 24,87 22,21
Abril : :
Ju:ho 23,95 23,50
e 24 99 24,20
A 24,60 24,40
gosto
Setembro o 24,80
25,21 25,21
Outubro [ ]

EXPECTATIVA DE PREGCOS - ENTRESSAFRA 97/SAFRA 98
- BOI GORDO

Cambio Boi Boi
Proj. R$ R$
1997 avista a prazo

1,1840 26,30 27,48
1,2100 28,44 29,71
1,2300 29,77 31,11
1,2500 30,50 31,87
1,2800 31,74 33,17

33,28 34,77

11,3200

RANCHC
CENTAURUS

Venda permanente de machos e fémeas MARCHIGIANA PO. - Fone/fax: 051 233 1822
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GRIBUSINESS

Clima otimista para
safra mundial

ependendo da producio de outros

paises, para manter o abasteci-
mento interno de arroz (para este ano sio
projetadas importacdes da ordem de 1,7
milhdo de toneladas base casca), o Bra-
sil, cada vez mais, volta suas atengdes para
o desempenho da safra mundial, que bali-
zara as condigdes em que operard o mer-
cado como um todo.

O El Nifio — fendmeno que afeta
mundialmente o clima —, ao contrdrio do
que se esperava, ndo estd provocando per-
das significativas as lavouras arrozeiras
em nenhum dos grandes paises produto-
res, com o qué a expectativa € de que se-
jam produzidas cerca de 566,0 milhdes de
toneladas base casca (381,9 milhGes de
toneladas beneficiadas) na safra de 1997/
98, num incremento de 0,8% sobre as
561,4 milhdes de toneladas (379,0 milhdes
de toneladas beneficiadas) colhidas em
1996/97.

Em que pese esse crescimento, o con-
sumo total — que deverd crescer 1,6% em
1997/98, passando de 375,2 milhdes de
toneladas para 381,2 milhdes de tonela-
das — dever4 ser complementado com o
saldo dos atuais estoques, projetando-se
para 1998/99 um estoque de passagem de
54,6 milhdes de toneladas, representando
14,3% do consumo total e 1,3% além das
53,9 milhdes de toneladas que deverdo

RS - R$/50kg

ARROZ EM CASCA - PRECO MEDIO

remanescer da safra de 1996/97. Note-se,
contudo, que esse saldo € relativamente
menor que a média dos dltimos 20 anos,
quando os estoques de passagem repre-
sentaram 16% sobre o consumo total.

Nos principais paises exportadores de
arroz, as condicdes climditicas de um
modo geral vém transcorrendo favoravel-
mente a cultura, como se indica:

China: a colheita de arroz, no inicio
de novembro de 97, foi mais lenta devido
ao excesso de chuvas, mas o atraso nio
durou o suficiente para causar muitos da-
nos e a maior parte da safra do ano ja foi
colhida. Algumas preocupagdes com a
qualidade surgem no sudeste do pais, onde
as precipitagdes foram mais intensas. En-
tretanto, no final do més de novembro, as
chuvas foram minimas. Nessas condigoes,
a China devera colher cerca de 195,7 mi-
lIhées de toneladas de arroz em 1997/98,
superando em 0,3% as 195,1 milhdes de
toneladas produzidas em 1996/97.

Filipinas: a colheita da safra princi-
pal estd progredindo bem, e 0 tempo mais
seco que o normal vem ajudando a pre-
servar a qualidade da maior parte da pro-
ducfo. Apesar disso, deve ter havido al-
gumas perdas provocada por tufdes que
assolaram uma parte da regido de culti-
vo no més de outubro de 97. Estima-se
que o pafs deva produzir uma safra de
bom tamanho. O plantio da segunda sa-
fra também avanca, mas aumentam as
preocupagdes de que 0 tempo Seco pos-
sa tornar-se mais critico ao final da tem-
porada de crescimento com a chegada do
inverno. As chuvas de outono foram bem
abaixo da média, o que deixou o supri-
mento de dgua para o arroz irrigado bem
abaixo da média. Assim, a producio fili-
pina na proxima campanha deverd ser
igual a anterior, colhendo-se 11,2 milhdes
de toneladas. )

India: chuvas for-

tes e abundantes vém
sendo registradas,

desde o inicio do més
de novembro, no ex-

tremo sul da India,

aumentando a umida-

de do solo e também

as preocupagoes so-

bre a qualidade das

lavouras ndo-colhi-

das. Havia suspeita

de algumas inunda-

¢des, mas o potencial
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de perda de producio
ndo é muito grande,

ja que nas demais regides produtoras pre-
valeceram condicdes favordveis de colhei-
ta e maturacdo das lavouras.

Liberacao de
recursos anima
produtores

liberagdo, no inicio de dezemby,

de R$ 8 milhdes em recursog ara
AGF de trigo no Parani (R$ 2 milh(‘)esa)l
e no Rio Grande do Sul (R$ 6 milhgeg)
foi avaliada pela Federacdo das Coope-
rativas de Trigo e Soja do Rio Grande dg
Sul (Fecotrigo) como “injecio de dnimg
ao produtor”. Com sérias dificuldades de
absor¢do do produto pelo mercado, dj-
ante da perda generalizada de qualidade
em func@o das chuvas, o produtor do RS
havia vendido menos de 30% da safra até
o final do més de dezembro, segundo a
Fecotrigo.

_Em Curitiba, fontes ligadas a moinhos
atribuem a demora na comercializacio do
produto _é falta de beneficiamento. “As
€ooperativas se preocuparam em jogar o
lrigo no secador para evitar maiores per-
das, mas esse produto tem que ser bene-
ficiado e classificado para que o produ-
tor possa receber remuneracdes distintas
pelo trigo e triguilho”, comenta fonte do
Moinho Santista.

Ja a Organizagio das Cooperativas do
Paraqa {Ocepar) trabalhou com uma co-
mercializacdo de mais 70% até o inicio
de {iezembro, com desempenho bem su-
peror a igual periodo do ano passado,
quando os produtores haviam vendido de
45 a 50% da safra. “O mercado € lento e
reflete a disposicdo do produtor de ven-
dx_er somente o necessério. Quem ainda
dispoe do produto ests preferindo segu-
far para acompanhar a safra argentina.
Qualquer problema climatico nesse mo-
mento .resul.taré em melhores pre¢os para
o Brasil”, diz o técnico Flavio Turra. Ele
observa que a comercializagio ganhou
melhor rtmo entre agosto e setembro
com o trigo do norte do Paran4, que en-

frentou forte disputa por parte dos moi-
nhos.



Estados Unidos
devem exportar um
“ pouco mais

o relatério do dia 11 de dezem-

bro, o Departamento de Agricul-
tura dos Estados Unidos _(USDA) surpre-
endeu o mercado ao revisar o quadro de
oferta e demanda do algoddo dos Esta-
dos Unidos. Segundo o USDA, as expor-
tacoes norte-americanas deverao totali-
zar 7,10 milhoes de fardos em 97/9_8. An-
teriormente, as vendas DOﬂe-an}ericanas
estavam projetadas em sete milhdes de

fardos. '

Os anali
USDA iria
aquecimento da
mente em funga
sticos e dadesva
cais. “A previsdo

stas tinham dividas se o
confirmar a tendéncia de
a exportagoes, principa!-
o da crise nos paises asi-
Jorizacio das moedas lo-
do USDA confirma a
forte procura pelo algoddo dos gUé
Além disso, temos a4 queda na producéio
de alguns paises comp}atldoiesi; ¢ 0 au-
mento da demanda mexicana ., risa ana-
i A. _

lls{%dl?csli(?rio do USDA revisou a pro-

ducdo norte-americana, queé caiude 18,84

para 18,82 milhoes de fardos: Os anali§-
tas entl"e[antos esperavam numeros aci-
ma de 19 milhdes de fardos. Fortes chu-
vas diminuiram a projedo de safra da

ia e do Texas.
Ge%f:: g Brasil, o resultado do fortale-

cimento da demanda pelo produto norte-

americano é que a inddstria terd que pa-

gar mais para se abastecer. Mesmo com
o bom aumento de 4rea nas regides pro-
dutoras do Brasil e com a projecd@o de
uma producio pelo menos 70% maior do
que a do ano de 96, os brasileiros pros-
seguiram em 97 mais uma temporada
dependente do algoddo do exterior.

Os produtores, pelo contrario, tém
motivos para comemorar a maior dispu-
ta pelo produto externo. Com isso, as
cotacOes domésticas tendem a ndo ser
pressionadas pelos precos externos, que,
por muitas vezes, mantiveram os produ-
tores retraidos e foram um dos responsa-
veis pelas continuas quedas nas safras
brasileiras.

Este ano promete ser muito bom para
o cotonicultor. Além de esbocar a recu-
peracdo da produciio nacional, os precos
poderdo compensar os investimentos e,
quem sabe, para a préxima safra, a apos-
ta no algodao transforme-se num fato
concreto, diminuindo ou até zerando a
dependéncia do produto internacional.

Exportacoes podem
chegar a 150 mil
toneladas em
cinco anos

Brasil poderd estar exportando
anualmente 150 mil toneladas de
carne suina, em cinco anos. A expectati-
va é do diretor-executivo da Associagio

Brasileira dos Exportadores de Carne Su-
ina (ABECS), Cl4audio Martins. Segundo
ele, as exportacdes brasileiras s6 depen-
dem de um fator para serem alavancadas:
que a Organizacdo Internacional de Epi-
zootias (OIE) reconheca o Rio Grande do
Sul e Santa Catarina como &reas livres de
febre aftosa.

O Brasil, por meio do Ministério da
Agricultura, apresentou pedido 4 OIE em
setembro de 1996. A resposta s6 sera co-
nhecida em maio deste ano. Fontes liga-
das ao Ministério acreditam que a respos-
ta serd positiva. As exportacdes, segundo
a ABECS, gerardo uma receita anual de
US$ 300 milhdes.

Os suinocultores brasileiros tém con-
dicdes de atender essa demanda, segundo
o presidente da Associacdo Brasileira dos
Criadores de Suinos (ABECS), Valdomi-
ro Ferreira Junior. Ele afirma que os fri-
gorificos brasileiros t&ém atualmente 15%
de capacidade ociosa. As granjas de ma-
trizes continuas tém 6,2% de capacidade
ociosa e as de terminacio, 2,80%.

“Ndo vamos precisar produzir toda
essa diferenca em 1999, pois o mercado
internacional se conquista aos poucos”,
afirma Ferreira Juinior. Para o presidente
da ABECS, conforme forem fechados os
contratos de exportagdo, os produtores
brasileiros vao ser estimulados a aumen-
tar o plantel.

Segundo a ABECS, em 97, as expor-
tacOes brasileiras de carne suina devem
totalizar 65 mil toneladas em volume e
US$ 150 milhdes em receita. Do total,

estima-se que cerca de 82% do produto
brasileiro vendido no exterior tenha sai-
do do Rio Grande do Sul e de Santa Cata-
rina. De janeiro a outubro de 97, foram
exportadas 53 mil toneladas de carne sui-
na, o que representa um crescimento de
2% sobre 0 mesmo periodo de 96.

Reativo

altamente reativo, corretivo e lucrativo

Reativo ¢ um novo produt
que ira mudar to

o da COPAS
talmente o conceito de

adubacio fosfatada. Ele € um fosfato

natural de alta reatividade, proveniente de

Djebel-Onk, Argélia, que corrige

totalmente o teor de Fosforo do
Solo, por um custo bem menor
que as fontes tradicionais.

LIGUE: (011) 3040.6500

A GRANJA -75
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Safra 97/98
devera totalizar
32,7 milhoes de

toneladas

safra brasileira de milho na tem-

porada 97/98 deverd totalizar
32,713 milhdes de toneladas. Este niime-
ro indica uma queda de 3,81 por cento
na producio em relagdo a safra passada,
que chegou a 34,011 milhdes de tonela-
das.

A estimativa leva em consideragao
uma producio de 25,115 milhdes de to-
neladas na primeira safra do Centro-Sul
e de 4,848 milhdes de toneladas de sa-
frinha na regido. A safra total das ou-
tras dreas foi colocada em 2,75 milhGes
de toneladas.

A 4area total plantada com milho no
Brasil foi indicada em 12,221 milhdes
de hectares, o que significa uma redu-
¢do de seis por cento em relagdo a safra
96/97 (12,999 milhdes de hectares). No
Centro-Sul, a safra principal deve ter
uma queda de 14,7 por cento em 97/98,
passando de 8,454 milhdes de hectares
em 96/97 para 7,214 milhdes de hecta-
res. A safrinha dever4 ter um crescimen-
to de 16,2 por cento na drea no Centro-
Sul, subindo de 1,709 milhdo de hecta-
res, na temporada passada, para 1,987
milhao de hectares em 98.

A produtividade da safra brasileira
de milho deve subir, no total, em 2,33
pacotes, passando de 2.616kg/ha em 96/
97 para 2.677kg/ha. No Centro-Sul, o
rendimento médio da lavoura na safra
de verdo deve ser incrementado de
3.292kg/ha na temporada 96/97 para
3.481kg/ha, com uma variagdo positiva
de 5,74 por cento.

O ano de 97 encerrou com uma co-
mercializacdo extremamente lenta na
praga, como € comum em dezembro,
diante da auséncia de produto disponi-
vel. O mercado voltou-se totalmente
para os leildes, embora a postura pre-
dominante dos compradores tenha sido
de adquirir nas operagdes de venda go-
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vernamentais apenas o necessdario, sem
formar estoques de maiores proporgdes.

A tendéncia que se manifesta mais

forte para a comercializacdo da safra 97/
98 é de pregos firmes, diante da redu-
¢do na drea plantada. A demanda tam-
bém sugere um perfil de cotagGes fir-
mes ao longo do ano, tendo em vista a
atual estrutura de producdo da avicul-
tura e da suinocultura.

No entanto, analistas destacam que
é preciso ter cuidado com o excesso de
otimismo. A expectativa é de que a ofer-
ta caia neste ano, embora ndo se espere
qualquer problema maior de abasteci-
mento.

Uma postura mais defensiva dos
compradores, neste primeiro semestre de
98, arrastando a comercializagcdo, com
compras apenas da mio-para-boca, po-
deriam retirar o potencial de precos em
elevacdo na primeira metade deste ano.

Precos tém
uma boa
recuperacao

més de novembro de 97 marcou

a recuperagdo dos pregos do café,
tanto no Brasil quanto no mercado ex-
terno. Mudou a tendéncia de baixa que
vinha marcando o comércio de café des-
de agosto/setembro, e nos primeiros 10
dias de dezembro os ganhos nas cota-
¢des superaram os de todo 0 més de no-
vembro.

Na Bolsa de Nova Iorque, os contra-
tos com vencimento em marco ganha-
ram cerca de US$ 25 por saca, em no-
vembro. Em Londres, os ganhos foram
de US$ 140 por tonelada com entrega
programada para margo.

E na Bolsa de Mercadorias & Futu-
ros (BM&F), os contratos com €sse ven-
cimento ficaram US$ 21,70 por saca
mais caros no més.

Até o dia 10 de dezembro, 0s ganhos
foram ainda maiores. Desde a virada do
més, os contratos de marco em Nova lor-
que ficaram US$ 25 mais caros. Em
Londres, a valoriza¢o no inicio do més

de dezembro ficou em US$ 180 por to-
nelada, e na BM&F, a saca com entrega
em margo custava US$ 30 a mais.

No mercado fisico brasileiro, os pre-
cos subiram ainda mais. Em novembro,
os cafés de bebida dura, em Sao Paulo e
Minas Gerais, ganharam cerca de R$ 15
por saca. Em dezembro, os ganhos tota-
lizavam R$ 35 por saca. Esses cafés es-
tdo cotados em R$ 240 a saca.

As altas se justificaram pelo atrasg
nos embarques de café da Colémbig
paises da America Central e nacdes asi:
dticas, no més de novembro. Os mer.
cados consumidores — Estados Unidog
e Europa, com aumento de demandj o
funciio do inverno — se assustarg
com o cumprimento das entregag n
curto prazo e intensificaram as ch?
pras.

Outro fator de tensio é o tamanhg
da préxima safra brasileira. Estimativag
informais e incompletas surgem no mer-
cado, e parece formar-se consenso em
torno de uma colheita superior a 30 mi-
Ihoes de sacas. Cooperativas mineiras
atestam um aumento de producido no
Estado entre 60% e 80%. Segundo es-
ses nimeros, Minas Gerais deverd co-
lher cerca de 15 milhdes de sacas.

Como a produgio do estado corres-
ponde a quase metade da colheita naci-
onal, a conta é muito simples. Ao mes-
Mo tempo, caem as exportagdes brasi-
leiras. Os embarques entre julho e de-
zembro_ de 97 ndo devem ter alcancado
sete milhdes de sacas, quando a cota
brasﬂel’ra estabelecida pela Associacio
dos Paises Produtores de Café (APPC)
para esse pe‘rl’odo ¢ de nove milhdes de
sacas. A projecio para este primeiro se-
mestre de 1998 ¢ de que sejam embar-
cadas menos de cinco milhges de sacas,
contra a metq da APPC para 0s meses
de~Janelro a junho fixada em seis mi-
lhdes de sacas.

No mercado interno, a manutengio
dos pregos do café em patamares altos &
quase uma certeza. Qg produtores nido
tém pressa em vender, pois a colheita foj
pequel}a € a procura estg grande.

Além disso, as necessidades de cai-
xa dos produtores estio controladas. As
boas vendas ao longo do ano capitali-
zaram os cafeicultores, que tiveram tam-
berq grande parte de suas dividas rene-
gociadas. Em situagiio financeira con-
forté\fel, a tendéncia é de que o produ-
tor s6 venda seu café se o comprador
aceitar seu preco.



Argentina também
devera colher
safra record

stimulados pelos precos favordveis

obtidos nos idltimos dois anos e
pelo sentimento ainda positivo para este
ano, os produtores argentinos estdo pas-
sando dreas de milho, de trigo e de pas-
tagens para a soja, além de reduzir a ex-
pectativa de aumento de drea do giras-
sol. Como o plantio vem caminhando
muito bem, jd que a boa umidade dos
solos é predominante, a expectativa para
a safra é muito favordvel e a previsdo €
de um novo record de produgdo. Esse
quadro otimista, se t.:onfirmada_), a}’mr%a
0 espago para a reativagao da 1n§1ustr1a
argentina, ja que o ano de 97 foi forte-
mente prejudicadq pela seca que atin-
giu a principal regiao produtora. E com
esse embasamento que esperamos um
novo record de processamento de soja
no pafs, que serd sustentado basicamente
pelo aumento nas vendas de subprodu-
tos de soja.

A nova estimativa para o cultivo de
soja na nova safra da Argentina apon-
tou uma area de 7.070 mil hectares. Esse
total, se confirmado, representaria um
record absoluto, ultrapassando em 3,2%
a intengdo de plantio e significando um
avango de 7,1% sobre os 6.600 mil hec-
tares semeados na safra anterior. O que
fica claro nesse momento, em que o
plantio avanca bem e as condigdes cli-

madticas sao majoritariamente favora-
veis, € que o produtor argentino esté for-
temente motivado a caminhar na dire-
¢do da soja. E essa motivacio tem rela-
cio direta com os seguintes fatores:

* Altos precos obtidos na tempora-
da de 97. A média de janeiro a novem-
bro alcangou US$ 290,00/t no mercado
F.O.B. de exportacdo da Argentina, cer-
ca de 26% acima da média normal. Um
nivel altamente remunerador, conside-
rando ser praticamente a mesma média
do produto brasileiro, que em funcédo da
questdo de logistica normalmente tem
um preco bem superior.

* Bom sentimento para o mercado
em 1998. Embora a safra norte-ameri-
cana tenha se definido em novo record
e 0 mesmo esteja sendo observado para
a América do Sul, o incremento da de-
manda e os estoques de ingresso muito
baixos devem manter um quadro de
ofertae demanda ainda ajustado para 97/
98, o que nos faz acreditar em média de
precos ainda entre US$ 240,00 e 260,00/
t, cerca de cinco a 15% acima da média
normal.

* Mercado de milho com movimen-
tacdo modesta na safra que passou e sem
grandes estimulos de precos para este
ano.

* Mercado mundial também frouxo
para o trigo, por conta da recuperacdo
da producao, restringindo as cotagdes a
patamares bem mais modestos do que
nos dltimos dois anos.

* Aumento da capacidade de esma-
gamento para oleaginosas na indistria
argentina para cerca de 27 a 28 milhdes
de toneladas em 1998. Cresce, portan-
to, a necessidade de produto para que o
nivel de atividade seja condizente com
os investimentos realizados.

Nessa linha de raciocinio é que te-
mos uma expectativa tio expressiva de
cultivo para a soja, com 4reas novas vin-
das do milho, do trigo (aumento das ére-
as de primeira), de pastagens € até mes-
mo um incremento abaixo do esperado
no girassol. Até a primeira semana de
dezembro, a estimativa de 4rea cultiva-
da era de 50%, dentro do que poderia-
mos chamar de normalidade, embora
acima de igual periodo do ano de 96.
Predominam as boas condicdes de umi-
dade dos solos, ja que os meses chuvo-
sos de outubro e principalmente novem-
bro de 97 permitiram que o déficit exis-
tente na regido do nicleo fosse encerra-
do.

Fonte: Safras & Mercado

PRODUCAO DE SOJA - ARGENTINA

— SAFRA 97/98* —

Provincias Area a Areaa Produgio Rendimento
plantar, colher médio
Santa Fé 2620 2313
Cérdoba 1980 2000
Buenos Aires 1550 2000
Entre Rios 225 aa 2000
Outros 620 595 1070 1798
Argentina 7070 6970 14640 2100

Area em 1000ha/Produgéo em 1000t/Rendimento em kg/ha / Obs.: *Projegbes / Fonte: SAGPYA
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GM fatura dois prémios de marketing

General Motors do Bra-

sil conquistou dois pré-
mios Marketing Best’97 em
evento promovido pela Edito-
ra Referéncia, Madia e Asso-
ciados e Fundagdo Getiilio
Vargas. A Unidade de Negd-
cios de Caminhées da GM
recebeu o laurel com o case A
Reconquista do Mercado. Se-
gundo o diretor da Unidade,
Lélio Ramos (a direita, na
foto), esta premiacdo € mais
uma prova da consolidagdo
da marca GMC também no
mercado brasileiro. O outro

prémio foi para o case Pro-
grama de Marketing Regional
Chevrolet, entregue ao geren-
te de marketing, Paulo Sérgio
Quartiemeister. O programa
da GM, em quase um ano de
implementacdo, colaborou
para obtencdo de oito recor-
ds mensais de vendas, que se
constituiram nos melhores
meses de vendas de toda a his-
toria da GM, que completa 73
anos de atividades este més.
O programa também possibi-
litou uma reducdo no tempo
médio de giro dos estogues.

L os hermanos argentinos
Jjd estdo trabalhando a
todo o vapor para que os
1.000ha da Estancia La Mer-
ced, localizada na cidade de
Arrecifes, na provincia de
Buenos Aires, estejam pron-
tos para a ExpoCHACRA’98.
O evento acontece de 19 a 22
de margo. Serd a 7° edi¢dao
da mostra que, neste ano, re-
aliza demonstracdo de ma-
quindrio em solo totalmente
trabalhado para o sistema de
plantio direto. Além da expo-
sicdo estdtica de maquind-
rio, manejo na fazenda, jar-

Vem ai a ExpoCHACRA’98

dinagem, fruticultura e agri-
cultura familiar, a Expo-
CHACRA’98 vai apresentar
racas bovinas tanto para
corte como leite. Vdrios pa-
ises jd confirmaram presen-
ca, entre eles, Estados Uni-
dos, Austrdlia, Nova Zeliin-
dia e Itdlia. A ExpoCHACRA
€ a maior feira em campo
aberto da Argentina e uma
das mais importantes do
mundo. Informagées pelo
Jone (54-1) 246-0100, ramal
1255. Quem preferir utilizar
a internet o e-mail é:
atldntida.com.
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Divulgagio/GM

Influéncias
climaticas na
agricultura

m 1998 os plantadores

de cana-de-agiicar de-
vem enfrentar chuvas acima
da média, nos trés primeiros
meses, no Sul e Oeste do Es-
tado de Sdo Paulo. Situagdo
idéntica nos estados da regiéo
Sul no primeiro semestre. Mi-
nas, Espirito Santo, Rio de Ja-
neiro devem receber um volu-
me normal de chuvas e a re-
gido Nordeste terd, nos pri-
meiros seis meses do ano, um
volume de chuvas abaixo do
normal. Esta situacdo ainda
€ reflexo do El Nifio. Estas in-
formacées e seu impacto na
cultura da cana-de-aciicar
Sforam debatidas no dia cinco
de dezembro, em Sdao Paulo
(Hilton Hotel) durante o VII
Encontro Rodhia Cana-de-
Acticar.

Premiacao em

Caterpillar Brasil é uma

das 10 empresas que con-
quistaram o prémio Destaque
Comércio Exterior, concedido
pelo Ministério da Indiistria, do
Comeércio e do Turismo. A em-
presa foi premiada na catego-
ria importador/investidor pelos
investimentos que vem realizan-
do em tecnologia e pelo langa-
mento de novos equipamentos
em suas diversas subsididrias.
A Caterpillar é lider mundial
na fabricacdo de mdguinas de
terraplenagem e movimentagdo
de materiais. A unidade brasi-
leira exportou, em 1996, cerca
de US$ 200 milhdes, para mais
de 100 paises. Outro destaque
recebido pela empresa foi o
prémio Opinido Piblica 97, or-
ganizado pelo Conselho Regi-
onal dos Profissionais de Re-
lagées Piiblicas dos estados de
Sdo Paulo e Parand, pelo seu
trabalho de apoio ao projeto de
manejo sustentado de florestas.

Agroceres
sementes com

novo dono

D epois de meses de nego-
ciacdes, a Monsanto
venceu a queda de brago com
a Dgw Chemical e arrematou
a divisdo vegetal da Agroce-
res, maior empresa de semen-
tes da América Latina. Os va-
lores nao foram revelados,
mas calcula-se que a opera-
¢do tenha atingido US$ 70
n‘{ilhées. Com isso, a multina-
cional norte-americana assu-
nie a Iideranga na producdo
de sementes de milho hibrido
no Brasil. “Este negacio nos
dd melhores condicoes de tra-
Zer aos agricultores brasilei-
ros os avangos feitos por nos-
Sa empresa na drea de biotec-
nologia e que contribuirdo
para aumentar a competitivi-
dade agricolg como um todo
€ por consegiiéncia, o poten-
cial de exportacdo do Pais”,
garantiu o presidente da Mon-
santo do Brasil, Anténio Quei-
10z (na foto). Com a venda da
drea de sementes, a Agroceres
vai concentrar suas atividades
nos segmentos de genética
para suinos, frangos de corte
€ na nutrigdo animal,

Divulgagio/Monsanto



Programa

. do café recebe

: mais verba
()

ministro de Indiistria e

do Comércio, Francisco
Dornelles, e o diretor-supe-
rintendente da Empresa Bra-
sileira de Pesquisa Agropecu-
dria (Embrapa), Alberto Du-
que Portugal, assinaram, no
fim de novembro, um convé-
nio que permite o repasse de
R$ 12 milhées para pesquisa
em café. O acordo € vdlido
por um ano e vai financiar
pesquisas coordenadas pelo
Consdrcio Brasileiro de Pes-
quisa e Desenvolvimento do

P elo menos 10 mil agro-
pecuaristas estao sendo
esperados na V Dindmica
Rural, que acontece de 6 a 8§
de fevereiro na cidade para-
nanse de Marialva, munici-
pio vizinho de Maringd. Ao
todo, sdo 60 estandes com
empresas de sementes, plas-
ticultura, informdtica rural,
irrigacéo, genética, nutri¢cao
animal, biotecnologia e mais
10ha para demonstracdo de
equipamentos para pecudria

Dinamica rural em Marialva

e agricultura. A regido de
Maringd é uma das princi-
pais produtoras de soja, tri-
go e milho do estado e atin-
ge um raio de mais de 70 mu-
nicipios. O evento, organiza-
do pela Sociedade Rural de
Maringd, vai contar ainda
com tendas para minipales-
tras de técnicos da Emater e
das empresas expositoras.
Maiores informagoes podem
ser obtidas palo fone (044)
972-3186.

Café, coordenado pela Em-
brapa, e institutos de pesqui-
sa estaduais e universidades
que abrangem as dreas pro-
dutoras do grao.

partir deste ano, os ex-
portadores brasileiros

ndo precisardo mais apresen-
tar o visto consular nos certi-
ficados sanitdrios para ven-
der seus produtos para outros
paises. A decisdo foi um dos
assuntos analisados em reu-

. hido entre técnicos da Secre-
= taria de Defesa Agropecudria
(SDA), do Ministério da Agri-
cultura, e representantes do
Servigo de Inspecao e Saiide

Divulgagio/Agropa

Rumo a
Inglaterra

Grupo Agropalma de
Sdo Paulo, estd expor-
tando para a Inglaterra 400
toneladas de éleo de palma
orgdnico, extraido de palmei-
ras cultivadas sem aplicag¢do
de agrotoxicos e pesticidas. O
produto serd utilizado na fa-
bricacdo de margarinas € pa-
nificagdo. Para atender a esse
crescente mercado, sdo desti-
nados 1.200 hectares, que vao
2.800 tonela-
gerar este ano £ h g
as dreas de
das. “Aumentamnos Pl
7 erce
plantio porque pderivados de
importdncid dos
side e para o
balma para & 31 eplica Ha-
meio ambiente”, €XPHCd d
rald Bryncikhorst, diretor do
Agropalma. O oleo de palma
€ muito procurado por suas
caracteristicas e aplicagoes.

Kepler Weber, de Pa-

nambi/RS, acaba de
comprar a totalidade do ca-
pital do Centro de Engenha-
ria, Projetos e Montagens
Ltda. (CEPEM), localizado
em Bauru, interior de Sdo
Paulo. Com esta aquisigéo,
a KW dd inicio a um proces-
so de crescimento em nichos
de mercado proximos ao seu
segmento, que € equipanien-
tos para armazenagem. Se-
gundo o presidente da empre-
sa, Paulo Iserhard, “nossa

Mais facilidade para as exportacdes

dos Animais e Plantas
(APHIS), dos Estados Unidos.
O secretdrio de Defesa Agro-
pecudria, Enio Margues, co-
ordenador do encontro, disse
que a decisdo do Ministério
da Agricultura, de eliminar a
obrigatoriedade do visto no
certificado, visa facilitar o
comércio com outros paises
seguidores das regras da Or-
ganizag¢do Mundial do Co-
mércio (OMC).

KW adquire o controle do CEPEMI

estratégia é driblar a sazo-
nalidade imposta pelo setor
agricola”. Especializada em
transformagdo de aco inox e
contando com um quadro de
120 funciondrios, 0 CEPEM
produz uma série de itens di-
rigidos ds indiistrias de be-
bidas, alimentos, petroguimi-
ca, cosméticos, entre outros,
operando em toda a Améri-
ca Latina. Para 98, confor-
me estimativa da KW, o CE-
PEM deve realizar vendas em
torno de US$ 14 milhées.

Divulgagdo/CEPEM

ESTA MARCADO para os
dias 9 a 19 de abril, na cida-
de paranaense de Londrina,
a Rural Tech 98, 1°mostra de
tecnologia voltada para o se-
tor agropecudrio. O evento
acontece juntamente com a
38? Exposicao Agropecudria
e Industrial de Londrina. A
Rural Tech é voltada para
acedémicos, especialistas, ci-
entistas, empresdrios e profis-
sionais de todas as dreas que
desenvolvam softwares, pro-
dutos e projetos relacionadas
ao tema “solugdes para agre-
gar valor a empresa rural”.
Informacgaes pelo fone (043)
324-6210.

JA ESTAO abertas as incri-
¢des para o curso “Protecao
de Plantas — Pos-Graduacio
Lato Sensu”, de 1998, pro-
movido pela ABEAS (entidg-
de que ministra ensino de tu-
toria a distdncia) em conjun.-
to com Universidade de Vico-
sa/MG (UFV) e da Associa-
cdo Nacional de Defesa Ve-

getal (Andef). As aulas sdo
destinadas a engenheiros
agréndmos, florestais e agri-
colas de todo o Brasil. Maio-
res informacées pelo fone/
Jax: (061) 225-5928.

O COLEGIO Brasileiro de
Nutrigdao Animal (CBNA) re-
aliza, nos dias 12 e 13 de fe-
vereiro, na cidade de Campi-
nas/SP, o Simpésio sobre Nu-
tri¢do e Manejo de Leitoes. O
evento tem por objetivo pro-
mover um intercambio de in-
formagées técnicas, através
de um programa de conferén-
cias e debates entre pesqui-
sadores, professores de diver-
sas universidades, empresdri-
0s, alunos e produtores em
geral, do Brasil e do exterior.
Informacgoes podem ser obti-
das no CBNA, pelo fone (019)
232-7518.
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Combatendo
a mosca-da-
carambola

4

Com a intencdo de
evitar que a praga da
mosca-da-carambola
(Bactrocera caram-
bolae), pertencente a
familia tephritidae —
que ataca pomares da regido Norte do Pais
— se alastre para regido Nordeste, 0 go-
verno iniciou um trabalho de controle,
proibindo as exportacdes de frutas e tam-
bém a remessa para outros estados brasi-
leiros. Segundo José Tadeu de Faria, di-
retor do departamento de defesa e inspe-
¢do vegetal, do Ministério da Agricultu-
ra, essa praga € uma das mais nocivas, pois
ataca cerca de 30 espécies de frutas. A
praga se alastrou na Guiana Francesa, que
faz fronteira com o Brasil, facilitando,
assim, a infestagdo nos pomares brasilei-
ros. O Ministério da Agricultura est4 ne-
gociando com a Guiana para que O con-

trole desta praga seja feito em parceria, o
que agilizaria o processo de controle.

agio

ivulg
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Mapeando as doencas

da lavoura

Esté a disposi¢cdo no mercado o livro
Controle de Doengas e Pragas, editado
pelos professores Francisco Xavier Ri-
beiro do Vale e laércio Zambolim, titula-
res do Departamento de Fitopatologia, da
Universidade Federal de Vigosa/MG
(UFV). Séo dois volumes que totalizam
23 capitulos, abordando as principais
doencas de culturas como arroz, algodao,
soja, cana-de-agtcar etc. Cada capitulo
é subdividido em vdrios tépicos (intro-
duciio, sintomas, etiologia, hospedeiros,
hepidemiologia e controle). A obra 4 ba-
seada em trabalhos de 53 especialistas de
23 instituicdes de ensino e pesquisa do
Brasil, e ideal para estudantes e técnicos
ligados 4 agronomia. Informagdes ¢ pe-
didos na UFV, fone: (031) 899-1094, fax:
899-2240.

o,

cmams
e
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CONTROLE DE DO
DE PLANTAS

Ranar Fibsairo oo

vale -
Franaisce 2o embalir \

Com o objetivo de aumentar a pro-
ducdo de uvas viniferas, a partir do en-
xerto de diversas variedades, é que o
departamento agricola da Cooperativa
Vinicola Aurora (Bento Gongalves/RS)
estd distribuindo aos associados 285
mil porta-enxertos produzidos no Cen-
tro Tecnolégico de viticultura da pré-
pria empresa, localizados em Pinto
Bandeira ¢ Bom Principio. Livres de
viroses e ja aclimatados, com os porta-
enxertos — produzidos pela Vinicola
Aurora e desenvolvidos pelo Centro
Nacional de Pesquisa da Uva e Vinho

Para aumentar a producédo de uvas viniferas

Bento Gongalves/RS —,serd possivel
implantar cerca de 100 novos hectares
de vinhedos, o que podera resultar em
uma producdo de mais de 1,5 milhdo
de quilos de uvas. Além da implanta-
¢ao de novos vinhedos os porta-enxer-
to também podem ser utilizados para a
reposigdo em parreiras ja existentes.
Para outras informagdes entre em con-
tato com Edgar Sinigaglia, coordena-
dor do departamento Técnico da Coo-
perativa Vinicola Aurora, pelo fone
(054) 451-4555. Ou com o pesquisa-
dor da Embrapa/CNPUYV, Gilmar Kuhn,
pelo fone (054) 451-2144.
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Novo sorgo da
Embrapa

Para atender a crescente demanda dos
produtores, por maior eficiéncia na ali-
mentagdo, a Embrapa Milho e Sorgo, de
Sete Lagoas/MG, desenvolveu o sorgo
BR 700, que pode ser adaptado, nas re-
gides Sul, Sudeste e Centro-Oeste, indi-
cado preferencialmente para plantios de
verdo. Trata-se de um hibrido forrageiro
que produz de 30 a 40 toneladas de mas-
sa verde por hectare, e de 4 a 5t/ha de
grdos. O BR 700 possui uma caracterfis-
tica tinica: a tolerdncia & acidez do sq]q
comum em dreas sob vegetacio de Ceri
rado e além disso apresenta resisténcjg
ao acamamento e maior estabilidade de
produgdo. O novo sorgo € um hibridg
precoce, cujo o florescimento ocorre en-
tre os 65 e 75 dias apos o plantio. Suag
plantas apresentam colmos secos, pani-
culas semi-abertas, grao de cor castanha,
com endosperma semiduro, peso médio
de 30g/1000 grios e alcanca rendimento
de rebrota de até 60% ao do obtido no
primeiro corte.

BR 700
[ Ciclo'até florescimento  65-75 dias 11
Ciclo até colheita

(grao leitoso/pastoso) 85-100 dias
[Alturade planta | 220-250cm_

Tipo de panicula Semi-aberta
Cordo eridospera " Castanha

Tipo de endosperma Semiduro
[Tipodecolmo " Seco ]

Acabamento Resistente
‘"'Cféfa’cié’r’f's‘t‘iéé"é‘s’pébi’a’l': “Tolerancia

A ~__aacidez do solo|
Reag&o as doengas:

Antracnose Moderadamente
resistente
Ferrugem Moderadamente
resistente
Cercosporiose Resistente
Helmintosporiose Resistente
Mancha zonada Resistente
[ Rendimento de massa |
\verdetotal | 80-40tha
Potencial de '
produgao de grdos 5t/ha
[Densidade recomendada 140-170mil |
’ plantaha |

Quantidade de sementes 8-10kgha
| Regides recomendadas ~ Sul, Sudeste,
Centro-Oeste |



Divulgagao/Suin

OVIDADES NO MERGADO

PURITEC

USO VETERINARIO
ANTIPARASITARIO
INJETAVEL PARA BOVINOS,

Divulgagio/Purina

B gndectocida para o
mercado veterinario

itec é o nome do novo endectoci-
da ;;gl; Purina estd langando no merca-
do. Além de combater os parasitos inter-
nos (vermes ¢ larvas) e externos (bernes,
carrapatos, bicheiras, piolhos € sarnas),
o produto tem longo poder residu_al, pro-
piciando maior retorno €conomico aos
criadores. O puritec € a base de ivermec-
tin a 1% e apresentado em embalagens
de 30, 200 e 500ml. Ralston I_'urma do
Brasil Ltda., Rodovia Campar;as],;P-‘tml.
linia, km 122, caixa pos’ta! 142, fe el,
CEP 13140-000, Paulinia/SP, fone
(019) 884-7186, fax 884-7137.

I Bebedouro eficiente

O modelo 370 foi especialmente con-
cebido para ministrar dgua limpa a ove-
lhas, cabras e bezerros, mgluswe a ani-
mais de beigo saliente sensivel. Produz:_
do em ferro fundido esmaltado, com fa-
cil acionamento da valvula e amplas pos-

ens - 2 ntos, muros
de fixagdo em ca ; I
sibilidades como ftambém

em tubos. A for-
ma especial des-
te bebedouro
ermite uma pe-
uena reserva de
4agua, atraindo 0s
animais. Indus-
trial Agricola
Suin Ltda., Av.
Santos Dumont,
7600, _ CEP
89224-470, Jo-
inville/SC, fone
(047) 467-1200,
fax 467-1075.

B Empacotadeira
para pré-secados
(silo pack)

Este sistema possibilita armazenar e
conservar, por mais de um ano, qualquer
capim ou leguminosa. Plastificados com
vedacdo perfeita, permite uma fermentacio
anaerdbica, sem riscos de perdas nutritivas.
Produz 40 fardos de 600kg por hora. Utili-
zado com sucesso no mundo inteiro. Agro-
forn Comércio, Servicos e Instalacoes
Ltda, Distrito Industrial, Quadra 2, n°
110, CEP 18640-000, Pardinho/SP, fone
(014) 856-1138, fax 856-1259.

Divulgagio/Agroforn

B Novo herbicida
para soja

nOVghI:I%‘;S%IS Agro estd lancando um
A 1dd pos-emergente para a cul-
iy l? S0ja. O chart pertence ag grupo
b'l‘fju omlurela_lke Proporciona alta flexi-

tiidade e eficiéncia ao produtor, além
c\:le SEI extremamente eficay no cc;mbate
as plantas daninhas tipicas do Brasil Cen-

tral. O novo produtg ¢ seletivo & soj
- . . S

gumrnfzandc_) 0s efeitos da ﬂtotoxicioégi
n:, € nio prejudica o potencial de cresci-
b atjnto da Planta. E apresentado em em-

agens hidrossoliveis que nio deixam
residuos e garantem major seguranca na
manipulacdo. Novartis Biociéncias S/A
%\Eltiugz_’grofessor Vicente Rao, 90:

6-900, Sio P

(011) 532-7278. , oIS, fone

M Linha completa de fertilizantes supersoliiveis

A Copas estd lancando no mercado
uma linha completa de fertilizantes su-
persoliiveis, importada da Franca, Isra-
el, Estados Unidos e Inglaterra, especi-
almente desenvolvida para fertiirriga-
¢do, cultivos hidropénicos e adubaciio
foliar. Apresenta alta concentragio de
nutrientes a um baixo indice salino, oti-
mizando a relagiio custo-beneficio. Fa-
zem parte desta linha os produtos: Co-

Pas 52, Solubor, Solupotasse, Copas
K60 e C’opas NP60. Empfungﬁo’ dosI;S—
Pectos fisico e quimico, estes produtos
40 ocasionam danos e entupimentos
a0S equipamentos de aplicacio (pulve-
nzagao/fertiirrigacao). Copas Fertili-
zantes, Rua Joaquim Floriano, 72, 16°
andar, conj, 161, CEP 04534-000, Sao

Paulo/SP, fone (01 A
820-5578 (011) 3040-6560, fax

CopasFoliar
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ONTO DE VISTA

Aviacao precisa decolar

aviacdo agricola € uma

atividade de apoio a

producio, auxiliando os
agricultores na aplicagdo de in-
sumos no momento correto, com
uniformidade e rapidez, sem
compactacao do solo ou amas-
samento da cultura. Constitui-se
na unica forma de aplicacdo de
produtos quimicos sobre as la-
vouras no Brasil que conta com
legislacdo especifica, sendo con-
duzida por pilotos agricolas es-
pecializados, engenheiros agro-
nomos e técnicos agricolas trei-
nados. A atividade é fiscalizada
pelo Ministério da Agricultura
e do Abastecimento e Ministé-
rio da Aerondutica.

Os produtores rurais tercei-
rizam os servicos de pulveriza-
cio aérea, como forma de obter
uma maior eficiéncia dos produ-
tos a serem utilizados, dispon-
do, para isso, em nivel nacional,
de 230 empresas especializadas.
Estas detém ao redor de 800 ae-
ronaves agricolas. Trinta e cin-
co por cento deste contigente

Telmo Fabricio Dutra ¢ presidente do Sindicato
Nacional das Empresas de Aviagcdo Agricola
(Sindag), que tem sede em Porto Alegre

As empresas de aviacdo agri-
cola, que trabalham para um se-
tor enfraquecido, nao poderiam
estar em situacfo diferente. Con-
sumiram suas reservas e muitas
estdo em estado falimentar.

A inddstria aerondutica Nej-

va, fabricante do avido agricolg
Ipanema, deveria colocar no mer-
cado ao redor de 80 avides agry-
colas/ano apenas para reposicio
da frota, se considerarmos a vida
atil de 10 anos de um aparelho,
No entanto, vem fabricando 15
avides/ano. O pre¢o unitdrio tor-
na-se elevado, devido & pequena
produgdo. Com isso, as empresas
nao podem renovar suas frotas.
Em tempo: a idade média da fro-
ta brasileira estd em 20 anos.
_ Para dinamizar a atividade,
€ necessdria a cria¢do de linhas
de crédito para as empresas ae-
roagricolas, para que possam
trabalhar com prazos-safra para
0s produtores.

A gasolina de aviagdo, um
componente importante no cus-
to operacional, tem dos distri-

Divulgagio: Sindag

esta no Rio Grande do Sul.

Semeadura aérea de arroz pré-germi-
nado, adubacdo de cobertura, pulveriza-
¢ao de herbicidas, maturadores e aplica-
cdo de inseticidas tornam o avido agri-
cola uma ferramenta indispensdvel 2 agri-
cultura. A relacdo custo-beneficio é ex-
tremamente favordvel aos produtores nas
aplicagdes aéreas.

Além disso, deve-se ressaltar, a avia-
cao agricola € um importante instrumen-
to para o combate a incéndios florestais
em parceria com o Previ-Fogo, do Iba-
ma, € com pesquisas que serdo realiza-
das para controle de insetos vetores de
doencas, em campanhas de saiide publi-
ca junto ao Ministério da Satde.

Apesar de todas as utilidades citadas
da aviag@do agricola, a realidade parece
nao favorecer o nosso setor. Os produto-
res rurais tomadores dos servicos aeroa-
gricolas, ap0s vérios planos econémicos
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malsucedidos, estio em sua maioria en-
dividados e com o poder de compra com-
prometido. O Plano Real sustentou-se em
grande parte na agricultura, desferindo o
golpe fatal nos produtores agricolas. Sem
a dilatacdo dos prazos para os produto-
res quitarem suas dividas, e injecdo de
novos recursos, a recuperacao da agricul-
tura nacional serd quase impossivel.

Juros altos, nio-cumprimento de pre-
cos minimos, facilidades para importar
produtos agricolas, entre outros fatores,
levaram a agricultura a faléncia. )

Uma das evidéncias desse quadro € a
produciao de maquinas agricolas para ex-
portacdo, enquanto o parque interno,
completamente sucateado, ndo consegue
se modernizar.

Em tempos de globaliza¢do, como a
agricultura brasileira poderd competir,
nessas condi¢cdes?

buidores no méximo 20 dias de
prazo para o pagamento. H4 grande difi-
culdade em conduzir uma atividade que
tem compromissos a curto prazo e rece-
be seus créditos com 150/180 dias.

De outra parte, as empresas que con-

seguiram se equilibrar na crise, e estdo
mais capitalizadas, vém incorporando em
Suas aeronaves o sistema de balizamen-
to eletrbnico, por sinais de satélite. Esta
técnica constitui-se no major avanco da
aeroagricultura dos dltimos tempos e,
com certeza, ird revolucionar 0 campo
nos préximos anos,
_ Tendo como bandeira o uso correto dos
INSUMOS € agroquimicos, a aviagio agri-
cola tem grande colaboraczio a dar no pro-
cesso d_e desenvolvimento da agricultura
brasileira, Qesempenhando sua fungdo
com proﬁsswnalismo, propiciando maio-
res colheitas e oferecendo os menores ris-
cos a0 homem e ao meio ambiente. 3

3
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EDITORA CENTAURUS
d, ° Av. Getiilio Vargas, 1558
A Agenta Ceptaurus é indestrutivel. Sua capa é emborrachada, com durabilidade  toda prova. | Fone/Fax: (051) 233-1822
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que- s
slejllesl
na ternfer:

PRONAF. A FORGA DO BANRISUL PARA A AGRICULTURA GAUCHA.

Em todo o Rio Grande do Sul, mais de 25 mil familias de pequenos agricultores estao sendo beneficiadas pelo PRONAF '
Programa Nacional de Agricultura Familiar. Um programa que esté garantindo novamente condigées de trabalho ao homem

do campo. Através do Banrisul, mais de 86 milhdes de reais ja foram contratados. Nunca se investiu tanto na agricultura do
Rio Grande, fazendo com que o pequeno agricultor tenha esperanga em sua terra. E assim que o Banrisul & o Governo do

Estado estao plantando uma semente para o futuro.

Pbanrisul, e

http://www.banrisul.com.br

i
A
L

A gente sabe o que guer. A gente sabe aonde vai.

RIC GRANDE pO SUL



