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DEPOIMENTO

Cruzada contra a aftosa

paulista Pedro de Camargo Neto, 50 anos, ja vi-
rou um simbolo da pecuaria moderna no seu es-
tado e no Pais. E ndo apenas por ser um pecua-
rista respeitado e um lider de classe com visdo empresa-
rial, mas também por ter transito nos mais importantes
organismos de fomento pecudario no mundo. Curriculo,
entdo, ele tem de sobra: doutor em Engenharia de Pro-
dugao pela Universidade de Sdo Paulo (USP), master of
science pelo Massachussets Institute of Technology (MIT),

dos Estados Unidos, con-
sultor, professor de Eco-
nomia de Empresas na
Escola de Engenharia
Muaua, de Sdo Paulo, e
por ai vai. Esta intimida-
de com a pesquisa e os
estudos o habilitou, é
claro, aos mais represen-
tativos cargos do setor
Assim, Pedro de Camar-
go Neto ja dirigiu a So-
ciedade Rural Brasileira
(SRB), foi representante
do setor agricola no
Conselho  Monetdrio
Nacional (CMN), mem-
bro do Conselho Nacio-
nal de Politica Agricola
e diretor do International
Policy Council on Agricul-
ture Food and Trade, en-
tre outros.

Sua mais recente cru-
zada é em favor de uma

A Granja— Como surgiu o Fundepece
quais os seus objetivos?

Pedro de Camargo Neto— Em 1991, um
grupo de pecuaristas reunidos na Associ-
agio Brasileira de Criadores de Nelore
(ABCN) identificou como principal proble-
ma da pecudria de corte a questio da febre
aftosa. Periodicamente, uma equipe de ve-
terindrios europeus visitava o Pais e cons-
tatava uma deterioragio do quadro da pe-
cudiria em fungéo desta doenca. Era perma-

Pedro de Camargo Neto, presidente do
Fundepec: o pecuarista estd assumindo a
responsabilidade pela questdo sanitdria

nente o risco existente sobre as exporta-
¢bes de carne. Os indices de vacinagao ca-
iam, os numeros de focos da doenca cres-
ciam. Corria-se o risco de perdermos as ex-
portagdes para a BEuropa, nosso principal
mercado. Eu participava do grupo que cons-
tatou este quadro e, como presidente da
Sociedade Rural Brasileira (SRB), fui con-
vidado a liderar uma agéo da pecuaria pau-
lista para a aftosa. Decidimos, entdo, criar
uma entidade destinada especificamente

pecudria sadia e com qualidade, quesitos sem os quais,
acredita, a bovinocultura ndo podera descuidar neste
inicio de terceiro milénio, se quiser ser competitiva no
mercado de carnes. E foi para levar esta bandeira em
frente que ele aceitou o desafio de comandar o Fundo de
Desenvolvimento da Pecudria do Estado de Sao Paulo
(Fundepec). Depois de se reunir com as liderangas, deu a
partida para resolver o maior né das nossas exportagoes:
a aftosa. “A febre aftosa é realmente uma doenga de Ter-

ceiro Mundo. Uma pe-
cudria que aceita convi-
ver com ela também o
serd ", costuma repetir
nas suas palestras e en-
trevistas. Hoje, Pedro
ostenta com orgulho a
marca de trés anos sem
registro de aftosa no es-
tado de Sdo Paulo, gra-
¢as ao trabalho incansa-
vel dos técnicos do Fun-
depec e da Secretaria da
Agricultura de SP. No
entanto, paralelo a este
trabalho, o presidente
da entidade ainda toca
um programa de valori-
zagdo do produto carne
que vem aproximando
Pecuarista, frigorifico e
supermercadista.

Portanto, com a pa-
lavra, o presidente do
Fundepec.

para isso. Nascia o Fundo de DesenvolVi-
mento da Pecuaria dos Estado de Sdo Pau-
lo (Fundepec). :
P— Quais foram as grandes conquis-
tas da entidade ao longo destes anos?
R —Tinha e continua tendo como obje-
tivo prioritério a erradicagdo da febre afto-
sa. E caminhamos muito neste sentido. D0S
mais de 400 focos registrados por ano esta-
mos, hoje, ha mais de trés anos, sem qual-
quer foco. A doenga no esté, porém, erra-
dicada. Precisamos persistir no combate,
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no vacilar, pois com qualquer descuido ela
pode voltar. O Fundepec criou um modelo
de atuacio do setor privado para a questdo
da febre aftosa. Assistimos, com o passar
do tempo, a criagdo de outras associagdes
e Fundepecs em outros estados, cada um
com suas particularidades. Porém, todos
com o objetivo dos pecuaristas em assumir
a lideranca e a responsabilidade pela ques-
tao da sande dos seus rebanhos. Somos os
grandes prejudicados com a deficiéncia de
politicas publicas de satde animal. Porisso,
¢ nossa obrigacao alterar este quadro.

Nf—io existe, infelizmente,
uma politica que promova
a carne brasileira

P — Que objetivos devem ser persegui-
dos no médio e curto prazo? Quais os mai-
ores entraves da bovinocultura de corte?

R — Os passos seguintes serdo mais
dificeis. No passado, todo progresso era
motivo de orgulho e comemoracgao. O futu-
ro nos espera com a responsabilidade de
nao regredir para, finalmente, chegarmos ao
sonho da erradicacdo. O que fazer? Conti-
nuar vacinando, certamente. Foi com a cons-
cientizagdo do pecuarista, campanhas de
midia e a atuacdo da equipe de defesa ani-
mal que subimos os indices de vacinacio e
chegamos até aqui. E essencial persistir, pois
ainda ndo terminamos. E, porém, insufici-
ente. Os passos da educagio sanitéria e vi-
gilancia epidemiologica serdo essenciais.
Para isso, precisaremos de maior organiza-
¢do do pecuarista e um servigo piiblico efi-
ciente. Infelizmente, ainda estamos longe.
O caso da febre aftosa é até um exemplo de
sucesso. Porém, esta doenga, em fase final,
€ quase uma excegao ao lamentavel quadro
sanitario do rebanho. Continuamos sem
uma politica consistente para a brucelose
tuberculose, IBR, e até mesmo o quadrc;
paraa cisticercose. E lamentavel. Teremos
muito a fazer ainda na 4rea de satide animal.

P — Que avalia¢@o faz do mercado de
carne bovina?

R — A carne bovina é um produto ex-
tremamente maltrabalhado. Vende-se carne

porque 0 p}'oduto ¢ muito bom, excelente
mesmo, pois ndo se faz nada para valorizar
o produto. Praticamente, s6 vemos infor-
magdes negativas, inveridicas, sobre a car-
ne bovina. O consumidor ¢é obrigado a cor-
rer todo o tipo de risco, comegando pelo

abate clandestino. Os concorrentes, do fran-
go a0 pqixc, crescem. O enorme mercado
interno ¢ o grande potencial. Precisamos
ter algum tipo de agdo visando a valoriza-

50 comercial do produto. Na exportagdo,
{ambém SOmos comprados, por termos a
carne mais barata _do mundo, e ndo existe
uma polillpa_00!181st(;11te de promogio da
carne brasileira. Precisamos passar a ven-
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der nosso produto, que pode ser, pois ain-
da ndo é, de excelente qualidade. O pecua-
rista esta ainda muito distante de toda esta
questio, sendo o grande prejudicado.
P—E como o Fundepec pretende atuar
nesta area?
R — Com a melhora da questio da fe-
bre aftosa, passamos analisar a possibili-
dade de atuar em uma segunda prioridade:
a qualidade do produto. Em 1997, a princi-
pal experiéncia era do Programa Gaucho de
Qualidade e Produtividade, liderado pelo
pecuarista Walter Potter, de Dom Pedrito/
RS. Convidamos o Walter para fazer uma
palestra em S@o Paulo sobre esta experién-
cia. A partir desta palestra, comegamos o
Programa de Qualidade do Fundepec. A ex-
periéncia gaticha foi fundamental. Os fun-
damentos sdao basicamente os mesmos,
porém, depois de trés anos de trabalho,
acredito que evoluimos bastante em alguns
pontos e, infelizmente, o programa gaicho
regrediu.

P — Quais as principais caracteristi-
cas do Programa?

R — O Programa consiste da criagdo de
uma alianca vertical entre a produgdo, in-
dustrializagdo e comercializagdo de carne
bovina. Isto é explicado pela necessidade
de rastrear o produto da gondola ao pasto,
poder informar e garantir ao consumidor
mais do que as caracteristicas do produto,
mas de todo o processo: da produgdo a
comercializagdo. Dispomos de muita tecno-
logia, que sO passa a ter sentido se utiliza-
da em escala comercial ap6s a formagao de
aliancas. Sera o rastreamento do produto
que oferecera a justificativa econémica para
investimentos em genética na procura de
carcagas com melhor composi¢ao de mus-
culo e teor de gordura desejado pelo con-
sumidor. A maciez, caracteristica de grande
importancia, ¢ influenciada pelo genétipo,
idade, e sexo dos animais. Para transfor-
marmos estudos académicos em operagdes
comerciais, exige-se a formagdo de alian-
cas. As tecnologias de aumento de produ-
tividade na criagdo do chamado novilho pre-
coce, essenciais para a viabilizagio econ-
mica da pecudria de corte e um outro pata-
mar e modelo tecnologico, embora produ-
zam um produto de melhor qualidade, tam-
bﬂém'enfrentam dificuldades, fruto de ,resis—
téncias na comercializagdo de animais de
menor peso de carcaga. Ao atravessarmos
a porteira da fazenda, podemos perder toda
a qualidade inicial do produto. A higiene
no abate, o controle da cadeia do frio do
abate até a gondola, a acidez, a cor. sio
caracteristicas de igual importancia. Tam-
bém aqui, precisamos garantir qualidade,
se quisermos atender com honestidade o
consumidor. A crescente preocupagio do
consumidor com a seguranca dos alimen-
tos exigira a capacidade de rastrear todo o

processo produtivo. Também para a seg-
mentagio do mercado e diferenciagdo do
produto isto é essencial. A tendéncia para

a incluséio de selos e etiquetas, garantindo
para o consumidor caracteristicas e quali-
dade, torna-se possivel através de alian-
cas. A alianca que esta sendo desenvolvi-
da pelo Fundepec garante mais do que a
idade dos animais, o chamado novilho pre-
coce. Acompanha-se toda a cadeia, garan-
tindo caracteristicas importantes de quali-
dade do pasto até as gondolas. No futurgo
poderé oferecer ao consumidor altemativas’
de teor de gordura obtidas através da ge-
néticas diferenciadas, promover opgoes de
carne com ou sem a utilizagao adicional de
hormoénios ou mesmo garantir que os anj-
mais se alimentaram exclusivamente de pas-
tagens. Rastrear é um ato técnico necesss-
rio para garantir qualidade. Alianga vertica]
entre pecuaristas, frigorificos, comércio e
consumidor & uma alteragdo cultural nog
contratos comerciais entre os elos da ca-
deia da carne bovina. A alianga pressupge
transparéncia, honestidade e permanente
didlogo entre as partes na procura de satis-
fagdo para o consumidor e estimulos parg
0s participantes do processo.
P— O Programa vaiindo bem?
~ R — Vai bem no sentido que continua
vivo, porém, as dificuldades sdo imensasg.
Transformacdes culturais sdo sempre mui-
to dificeis. Falamos que caminhamos dois
passos para frente e um para tras; as as
vezes, dois para tras. Avangamos muito
menos do que gostariamos. Esperamos,
porém, estarmos muito préximos de dar trés
para frente e consolidar o pequeno, porém,
Importante avango que conseguimos nes-
tes trés anos de muito trabalho.

P recisamos parar de
brigar por centavos e
Irmos atras de reais

B

P — A alian¢a mercadolégica minimi-
za a for¢a do elo “supermercado”?

- R— A proposta de alian¢a ndo & mini-
mizar qualquer elo, porém, maximizar todos,
Trabalhamos acdes do tipo ganha-ganhg
saindo da queda de brago, de quando uil;
ganha o outro perde. A idéia € Um conhe_
cer as dificuldades do outro, para ajuday
resolvé-las. Precisamos parar de brigar p oa
centavos € ir atras dos reais do CONSym;
dor, atendendo seus objetivos de cons -
mo. A briga comercial, que no passado fuT
entre pecuarista ¢ frigorifico, est4 hoje S
tre o frigorifico e o supermercado. Es‘t]a t?l}-
ga nao levara a lugar nenhum, Ag reuniﬁn‘
me',’tsal.s dos; %articipantes da alianca sgg
muito ricas; todos a :

e prendem muito um com
P—OF u{ldepec fara a certificacdio da
carne de qualidade da alianga?
R — Com o tempo, surgiu a necessida-
de‘de acompanhar todo o processo da ca-
deia, garantindo que as regras decididas

.
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em comum sejam seguidas. Ndo se trata de
fiscalizagdo no sentido tradicional e restri-
to do termo, mas de apoio aos participan-
tes, garantindo e viabilizando poder infor-
mar ao consumidor das caracteristicas de
um produto diferenciado. Existe um selo
Fundepec que ja esteve em muitas géndo-
las. Porém, resolvemos reestruturar o pro-
grama e decidimos retirar, temporariamen-
te, o selo das gondolas. O mercado de car-
ne ¢ bois sofreu um importante estrés co-
mercial, com a forte seca e o aumento de
precos, e nossa fragil alianga nao resistiu.
Todos os participantes gostariam de ver a
retomada integral do programa, o que cer-
tamente ocorrerd. A questdo da qualida-
de veio para ficar. Trata-se de tendéncia
irreversivel. Nossos parceiros atuais, Su-
permercado Pdo de Agticar e Frigorifico
Bertin, sabem disso e tém apoiado o pro-
grama, falando mesmo em amplia-lo e re-
forga-lo.

Produziremos carne
mesmo a revelia das
politicas publicas
— e

P — Existe também uma proposta de
atuar na exportacio?

R — A prioridade é o mercado interno.
No entanto, estamos tentando repetir a
idéia da alianga agora com um parceiro ex-
terno importador de carne. Recentemente,
durante a Feira de Alimentos ANUGA, em
Col6nia, Alemanha, iniciamos alguns con-
tatos que podem tornar-se interessantes no
futuro. O enorme mercado interno é insubs-
tituivel, € o grande ativo da pecuaria.

P — A rodada de negociagoes da Orga-
niza¢do Mundial de Comércio (OMC) que
estd comecando em Seattle, Estados Uni-
dos, podera melhorar o perfil das nossas
exportagdes?

R — Trata-se de uma grande esperanga
e oportunidade. A carne bovina é um dos
produtos que tém enorme barreira tarifaria.
Exportamos para a Europa o pouco que eles
permitem dentro da chamada quota GATT
e a minuscula quota Hilton de 5.000 tonela-
das. Para os EUA, s6 exportamos came pro-
cessada, em fungao da restricdo da aftosa.
E preciso observar o ridiculo da situagéo.
O_ Rio Grande do Sul e Santa Catarina atin-
gIram o status sanitario de 4reas livre da
aftosa com vacinagéo, reconhecido pela Or-
ganizacao Internacional de Epizootias
(OIE). Com isso, ganharam o direito de so-
licitar uma quota de carne resfriada para os
EUA que, se for igual a da Argentina ¢ do
Uruguai, devera ser de 20.000 toneladas.
No entanto, 0 que se observa, é que esta-
mos muito longe do livre mercado. E preci-
so também observar que houve falta de
atengd0 € presteza nossa. Iniciamos o pro-
cesso de obtengdo da quota americana mui-

to tarde. A Argentina obteve sua quota
quatro meses depois da OIE alterar seu sta-
tus sanitario. N6s demoraremos trés anos.

P — Considerando sua experiéncia no
setor, qual deve ser em média a produtivi-
dade da pecudria de corte, para que esta
seja rentivel?

R — Esta questdo da produtividade, no
Brasil, perdeu objetividade. O Instituto Na-
cional de Colonizacdo e Reforma Agraria
(Incra) conseguiu introduzir enormes dis-
tor¢des em nosso meio. Muitos companhei-
ros trabalham visando a lotagdo requerida
pelo Incra, e a ndo a producdo de carne.
Produtividade ndo tem nada a ver com lota-
¢d0 pecuaria, como tem sido imposto pelo
Incra. E um quadro triste. O pecuarista pre-
cisa estar atualizado tecnologicamente, ter
produtividade para o modelo de exploragéo
adaptado para sua regifo. Reconhecer que
¢ inaceitavel ser extrativista, deixar para seu
filho uma propriedade esgotada. E essenci-
al, porém, ser rentdavel, pois so isso garante
a sustentabilidade do modelo produtivo.

P —Se a economia brasileira voltar a
crescer, os pecuaristas teriam como aten-
der toda a populagiio com carne de qualida-
de?

R — Certamente, temos condigdes de
produzir muito mais carne. Temos a terra, o
clima, o animal, a tecnologia e, 0 principal,.o
homem. Produziremos até mesmo a revelia
de politicas piiblicas que sempre faltaram
no Brasil. Poderiamos, contudo, crescer mais
rapidamen;e se houvessem condigoes mais
propicias. E preciso, porém, relembrar: a pe-
cudria de corte acabou beneficiada por es-
tar fora do sistema de crédito rural oficial, a

grande politica agricola. De maneira geral,
nosso grau de endividamento € muito me-
nor, pois ndo havia crédito oficial para a
pecudria. Escapamos do Plano Collor, da
famigerada TR etc. Nao é facil, porém, in-
vestir em tecnologia para aumento de pro-
dutividade com o nivel de juros existente
no Brasil. Nao é um problema s6 nosso, mas
nossa atividade é de longo prazo e, certa-
mente, muito prejudicada. Uma gestacdo
sdo nove meses, independentemente da
politica econémica ser ortodoxa ou néo.

A polémica dos
anabolizantes: fizemos
tudo errado no Brasil

P — Atualmente, é vantagem investir
em confinamento?

R — Nio ¢ o meu caso, mas deve ser,
pois continua aumentando 0 numero de ani-
mais confinados. Uma verdadeira revolugao
silenciosa ocorreu com o chamado sal da
seca, ou suplementa¢ao protéica. Também
agora, com a adubagdo de pastagem, estd
acontecendo outra revolugdo. Esta claro que
é vantagem investir em tecnologia.

P — Que tipo de tecnologia o sr. reco-
mendaria?

R — Sempre iniciar pelas mais simples e
mais baratas. Nunca dar o passo maior do
que a perna ou pular etapas. Para o criador,
digo: preocupar-se com o material genético
iniciando, pelo touro adquirido de bons cri-
adores. Nao deixar de fazer anualmente tes-
te androlégico nos touros e prenhez nas
vacas. E mais importante um bezerro qual-
quer por ano do que um bezerro melhor fa-
Ihando anos. Nao existe milagre; o animal
cresce com o que come. E preciso percor-
rer a fazenda olhando para o cho, cuidan-
do da pastagem, que deve ser analisada
como lavoura. Pecuarista também precisa
passar a fazer andlise e correcfio de solos.

P —Como o sr. vé a utilizaciio de pro-
motores de crescimento na pecusria?

_ R—Comparo com a questiio dos trans-
£CNICOs, certamente mais complexa, porém
semelhante. A polémica da utilizacdo de
l}o;rnontos na pecudria de corte atinge seu
apice no férum de disputas comerciais da
_0{833123950 Mundial do Comércio. Dois pa-
meis de arbitragem, dezenas de seminarios
e confmzréncias, inlimeros especialistas id6-
NEO0s Ndo conseguiram solucionar uma dis-
puta que confunde técnica, protecionismo
comercial, percep¢do do consumidor e a
utopia da verdade cientifica. O debate so-
bre os chamados promotores de crescimen-
to na pecuaria de corte é antigo. A pecuéria
do§ Estados Unidos da América utiliza hor-
monios hd décadas. Os consumidores ndo
contestam. Os 6rgaos de saude ja avalia-
ram a questao, e diversos tipos de hormd-
n1os naturais, aplicados dentro da técnica,
530 considerados livres de riscos para a
saude_ humana. Sua utilizacio traz um ex-
pressivo ganho de produtividade, com cer-
tos reﬂexps nos pregos da carne bovina. A
Eurqpa rejeita sua utilizagdo, proibindo, in-
clusive, a importagio de carne produzida
com horménios. A Argentina utiliza para ©
mercado interno, mas exporta para a Euro-
pa came sem a utilizagdo de hormonios. A
Nova Zelandia proibe para o mercado in-
terno, embora permita que se utilize nas €x-
portacoes. No Brasil, conseguimos fazer
quase tudo errado. Utilizamos no passado
mas, hoje, a pecudria est4 proibida de utili-
zar esta técnica de aumento de produtivi-
dade e redugdio de custos. Importamos:
contudo, carne da Argentina e dos Esta-
dos Unidos de produtores que tiveram aces”
S0 a esta vantagem competitiva, com clara
concorréncia desleal para o produtor nac
onal. Aqui, praticamente inexistiu debat®

com os consumidores e opinido publica- E5-
tamos cometendo o mesmo tipo de erro €O
0s transgénicos. Imagina-se que libera-S¢
ou proibe-se com decisbes de gabinete, 41
xando sempre para amanha o enfrentamen”
to da polémica. Ser4 somente com amp:©
debate que construiremos o futuro, €O™

transparéncia e forte participagdo da S0€1¢”
dade.

A GRANJA - 7




[NDICE

A REVISTA DO LiDER RURAL

Diretor-presidente:
Hugo Hoffmann

GERENCIA
Eduardo Hoffmann

REDACAO

Jomar de Freitas Martins (editor),

Adriana Langon (repérter), Adriane d'Avila
(revisora), Priscila Castro (secretdria).
Colaboraram nesta : Luiz Vicente

PRODUGCAO
Renato Fachel (supervisor), Jair Marmet
(editoragdo eletrbnica)

Praga da Republica, 473, 10° andar,
conj. 102, CEP 01045-001, Sho Paulo/SP,
fone (11) 220-0488, fax (11) 220-0686,
E-MAIL granjasp @mandic.com.br
Home page http.//www.agranja.com
José Geraldo Silvani Caetano (gerente
de comercializagéo)

RIO GRANDE DO SUL

Av. Getulio Vargas, 1526,

CEP 90150-004, Porto Alegre/RS,
fone/fax (51) 233-1822,

E-MAIL mail@agranja.com

Home page hitp./\www.agranja.com
Paulo Dahne (gerente RS/SC)

Hepr

RIO DE JANEIRO - Lobato Propaganda e
Marksting Ltda., Av. Osvaldo Cruz, 99,
Apto. 707, Flamengo, CEP 22250-060,
Rio de Janeiro/RJ, fones (21) 554-8658,
(21) 554-86686, fax (21) 554-8650,
E-MAIL lobato @ism.com.br

MINAS GERAIS - José Maria Neves,
Av. do Contorno, 8.000, conj. 509,

Edif. Wall Street, CEP 30110-120,

Belo Horizonte/MG, fone/ffax (31)
291-6791, celular (31) 9993-0066

Convénio editorial: La Chacra (Argentina).

A Granja é uma publicagéo da Editora
Centaurus, registrada no DCDP sob
n? 088, p. 209/73. Redagdo, Publicidade,
Correspondéncia e Distribuicéo:

Av. Getilio Vargas, 1526,

CEP 90150-004, Porto Alegre/RS,
fone/fax (51) 233-1822.

Exemplar atrasado: R§ 5,50

I o - DEZEMBRO 1999

16 SAFRADEVERAO: um
balanco do plantio nas
principais regioes de
produgao de graos

27 PULVERIZACAO
AGRICOLA:
questdo de

competéncia

31 ENERGIA: as

fontes que
movimentam o meio

rural

36 RODADA DO
MILENIO: as
negociacdes prévias
de Salvador/BA

41 EXPOGRANJA

2000: comegam os
preparativos

42 ALFAFA: esta ¢ boa
pra fenagio

48 PASTAGEM:
estilosantes

mineirdo é bom de
consorcio

54 MOSCA-BRANCA:
a pesquisa avanga
no controle

56 REVISTA CHACRA:

noticias da
Argentina

NOSSA CAPA

Dd destaque a cobertura da safra de verdo
no Brasil, com um balanco das principais dreas de
plantio de arroz, soja e milho

Divulgagio/Gongalves

58 AGRICULTURA &
MEIO AMBIENTE:

;]uestao das matas
iliares

59 PLANTIO DIRETO
NEWS: produtor se

une para ganhar
mais no Parand

Aconteceu Q
Cartas, Fax, Internet 10
Aqui Estd a Solucdo 11
Eduardo Almeida Reis 14
Porteira Aberta 15
Safras Protegidas 57
Agribusiness 64
Flash 70
Ciéncia e Tecnologia 72
Novidades no Mercado 73
Ponto de Vista 74

Divulgagio

Divulgagio



A conTECEY

Agncultura, uma
industria sem telhado

D iz-se que a agricultura € uma

atividade de alto risco,
principalmente porque ndo dispde de
protecdo contra o excesso de chuva ou
de sol. A seca prolongada e o excesso
de precipitagdo pluviométrica fazem a
festa da destruigdo.

Hoje, os sofisticados meios de
rapida comunicagdo, como o telefone, o
fax e o e-mail, assim como os satélites
rastreadores, tornam aparentemente as
previsdes meteoroldgicas bem mais
precisas.

Aparentemente, pois, em passado
recente, todos os institutos confidveis
de pesquisa atmosférica falavam
unanimemente, hé trés meses, que os
efeitos do fendmeno La Nifia seriam
devastadores por ocasido da primavera

no Brasil.
Ocorreu o desastre?

Sim, mas a seca foi localizada em
determinadas regides. Noutras, até
excesso de chuvas aconteceu. No Rio
Grande do Sul, 0 tempo manteve-se
favoravel no plantio, floragdo e colheita
do trigo.

_Lamentavelmente, o catastrofismo
foi anunciado, e muita gente deixou de
plantar ou ampliar sua lavoura do
cereal-rei, O que fazer? Realmente, 0
que fazer?

Bem, contra os maleficios da seca,
tem-se hoje o aporte tecnolégico da
1rrigacao.

Vale a pena o uso? Quase sempre,
sim,

E s6 saber manejar e comprar o
equipamento adequado.

Por outro lado, percebe-se, através
de levantamento estatistico, o registro
cada vez acentuado de chuvas setoriais.
Chove em regides, ou até mesmo em
rqicrorregiées, e, ao lado, a 5km de
distancia, nada acontece.

Este fendmeno foi muito detectado
em toEio 0 Brasil no verdio passado e
devera manter-se como uma tendéncia
daqui pra frente. Ou seja, prever o
tempo em de}eg-minada regiao passa a
ser um exercicio quase adivinhatdrio.

Nesta pagina, por exemplo, na
edigao julho/99, registramos que os
meteorologistas de plantdo estavam
diagnosticando uma seca de amargar

[E STA ACONTECENDO

até a entrada do verdo. Ao mesmo
tempo, diziamos, em comentario
irbnico: esta gente, assim como os
economistas, mais erra do que acerta.

Pelo jeito, deu coluna do meio.
Ainda bem. E preciso entender que a
inadimpléncia, assim como a
corrupgio, € instrumento do aumento
da taxa de juros. A corrupgio € o nosso
cupim destruidor. Mas, pouca gente se
da conta de que a pior corrupgdo € o
empreguismo desenfreado no setor
publico. Quando se fala no setor, fala-
se em sua abrangéncia federal, estadual
e municipal. Em termos de Executivo e
Legislativo e, é claro, ndo se pode de
maneira alguma deixar de fora o Poder
Judiciario. A “boquinha” é um mal
terrivel, bem nosso. E a gigolagem
oficial, do tipo que acumula
privilégios legais, pouco ou nada faz e
ndo corre riscos. Em compensacio,
quem embarca nesta gigolagem tem
aposentadorias precoces pelo ultimo
salario, e com um minimo de
contribuigdo. E o famoso Custo-Brasil
que a casta improdutiva cobra sem do,
nem piedade, da sociedade que
produz.

|[Al ACONTECER

populagdo, porque a medida incentiva a
criagdo de mais induistrias. Ganha
Goids, porque o aumento da produgao
vai gerar receitas que superam, em
muito a propria redugio de impostos™.

Transgénicos

Japao acaba de aprovar a

importagado, producdo e
comercializagdo de 29 variedades de
plantas transgénicas.
Por outro lado, a Argentina comega a
plantar milho transgénico. E, para a
colheita de soja, os hermanos calculam
um aumento de 15% sobre a producdo
de 1999.

Enquanto isso, a Hoescht-Schering
AgrEvo do Brasil — que esta se
juntando com a Rhone-Poulenc Agro
para formar a Aventis, que sera lider
mundial no setor de defensivos
agricolas — recebeu sinal verde oficial
e vai plantar arroz transgénico no Taim/
RS, para fins de testes.

Exportagﬁo de carnes

Medida inteligente

O estado de Goias reduziu o ICMS
incidente nas carnes bovina e
suina, de 7% para 3%. O registro da
midia sobre o assunto: “Todo mundo
ganha com isso. Ganha o mercado,
porque os custos de produgdo sdo
diminuidos e geram-se mais
investimentos no setor. Ganha a

o que tudo indica, apos o furacdo

da defasagem cambial, o segmento
de carnes (bovina, suina e de aves)
encontrou o caminho da exportagio e
estd extremamente alavancado. Bom
para os pecuaristas, suinocultores,
avicultores, frigorificos. E a retomada
do emprego no setor. Nem tanto para os
consumidores. Mas estes, por outro
lado, vém pagando barato pra se
alimentarem, até agora. f3

nas paginas 40, 46 e 47.

e

A revista A GRANJA, com seus quase 55 anos de ininterrupta
existéncia, tem a honra e o prazer de apresentar a 2* edi¢do da
EXPOGRANIJA, que ira acontecer de 29 de margo préximo a 2 de abril.

Mais detalhes sobre este evento — feira dindmica de agronegdcios —

Marque desde ja esta data. Seguramente, V. vai ficar sabendo algo
mais sobre a sua atividade de produtor rural.

Lembre-se: produtor bem-informado decide mais rapido, e melhor.
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Lugar ao sol

“Gostaria de oferecer aos leitores des-
ta revista 0s meus préstimos como enge-
nheiro agronomo. Minha experiéncia na
area inclui: assisténcia técnica em lavoura
de arroz irrigado; implantagdo de pasta-
gens; topografia; levantamento de barra-
gens; administracdo e gerenciamento ru-
ral; manejo de gado de corte. Os interessa-
dos em contratar os meus servigos podem
fazer contato no seguinte enderego:
Marco Anténio Falcdo Villela
Rua dos Andradas, 1262, Bairro Santo Anténio

CEP 97500-041, Uruguaiana/RS
Fones: (55) 412-4702 / 9105-0802""

Obrigado, gente!

“Parabenizamos aos redatores/editores
responsaveis pela matéria agricultura de
precisdo (AP), que saiu na edi¢do de outu-
bro/99. O nivel de informagdo apresenta-
do esta excelente, assim como as dicas de
como o empresario rural deve proceder na
busca da implantacio desta tecnologia.”

Sérgio A. Souza
Agrisat Solugdes Integradas
agrisat@triang.com.br

“Muito oportuna a reportagem sobre a
criagdo de bufalos do sr. Eurico Santana,
de Rondonépolis/MT, realizada pelo jor-
nalista Paulo Mello. Eu ndo imaginava que
esta espécie pudesse ser detentora de tan-
tas qualidades... A exemplo de outros cri-
adores, sempre vi o bufalo com os olhos
do preconceito... Portanto, parabenizo a
redacdo ao dar oportunidade a novas vi-
sdes da criagao.”

Joel Dias
Curitiba/PR

Perplexidades

“As vezes, me pergunto se a popula-
¢do sabe o quanto custa comer. Comer o
necessario e suficiente para viver, € ndo o
supérfluo, pois este ndo tem prego: ven-
dem pelo que pedem! Mas, o dia-a-dia?
Quanto custa? E caro, € sempre caro, di-
sem os consumidores. Quem sabe quan-
to custa produzir a comida? Quanto tem-

o leva pra ser produzida? Quais os ris-
cos que 0 produtor corre pra chegar até a
Colheita7 Chuva. escassa, chuva em ex-
cesso! Sol demais, sol de menos! Pragas
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demais, defensivos demais? Dinheiro de
menos! H4 casos em que a colheita ndo €
feita porque o produto ndo se paga. O
produto € perecivel? Joga-se fora, e dai?
Sobem os custos de produgdo, com a alta
dos combustiveis, dos transportes, das ta-
rifas ptblicas. Como arranjar dinheiro para
manobrar os politicos? E s6 criar mais um
imposto sobre os produtores! Criou-se o
Fundersul, facil, ndo? E dai? Vém os mei-
os de comunicagdo e atacam: o feijdo sobe
20%, a inflacdo sera elevada! Houve um
foco de febre aftosa 14 na divisa do Para-
guai (14, é considerado pais livre da doen-
ca), fecha-se a fronteira do Mato Grosso
do Sul com o resto do mundo, isto depois
de transito livre durante oito meses. No
Brasil, se combate doengas com decretos
e portarias, ndo com campanhas esclare-
cedoras...”

Claudio Fernando Garcia de Souza
(Claudio Toto)
Sete Lagoas/MS

Sugestoes, sugestoes

“Sugiro ao nobre editor uma matéria
sobre emprego para profissionais ligados
a agropecuaria. Ou, até mesmo, manter
um pequeno espago de antncios classifi-
cados. Isto ¢ de fundamental importancia
para nés, jovens profissionais.”

Carlos Pimentel
pimentel@ufrri.br

“Como leitor assiduo desta revista, me
coloco no direito de sugerir ao editor que
promova a realizagdo de matérias jorna-
listicas ou artigos técnicos sobre a explo-
ragdo de pequenas criagdes, como escar-
g0, cabras, rds etc. Para muitos produto-
res, como eu, investir neste tipo de ativi-
dade pode significar um aporte a mais de
renda no final do ano, o que cairia muito
bem nestes tempos de crise na agricultu-

ra. E mais ainda: poderia abrir um novo
leque de leitores para a revista. Fico no
aguardo.”

Jodo Carlos Salmen Dutra
Campinas/SP

Bagunca agraria

“Setenta e cinco anos de trabalho, de-
dicagdo e historia. Trés geragdes em que
0 patriarca muito contribuiu para o de-
senvolvimento do municipio de Ituiutaba_
Seu sucessor, her6i da Segunda Guerra
Mundial, continuou o trabalho. E preser-
vou matas, pagou tempestivamente os seus
impostos, deu guarida a muitas familias de
empregados e meeiros. Sustentou a famj.
11'a e deu aos sete filhos diplomas universi-
tarios. Cansado da labuta, dividiu e trans-
feriu aos mesmos a fazenda onde viveu
durante quase sessenta anos. Em um peri
090 de recessao econdmica, a nova ger: ,
¢do ali investiu o sey projeto de vida 1211 a
se esfacelou em apenas dois anos o }n%'e
de usufruto, com a chegada do Incra Elo
heréi sentiu-se injustigado, vilipendie;d :
esbulhado, ao ver todo o trabalho d s
existéncia transformar-se e nada gslua
cra chegou e trouxe inseguranca, inquj 05
de e desordem ao campo ¢ 3 ci,dac?e l?_')tuh
clarou improdutivas ¢ colocou em proc ¥
so de desapropriagio muitas fazerf)das ?:IS‘
municipio, exigindo indices de produtiv'o
?e?riae IE!UHO f:lclrniii da capacidade real dl;

ra. b, em vez de finapg;
médios produtores, ent?g;r fsegllgﬁgz =
baderneiros e a pessoas nig acostumad::;
a lida no campo. Onde antes havia gado e

plantagdo, hoje ha bandeiras do MST e

amontoados de barracog cheios de mulhe.

res € criangas famintas, | o que se deno-

mina Programa Social, eivado de conota.-

coes Pohticas, transforma-se em uma ver.
dadeira convulsio socjg]
Sebastido Franco (ex-

Remo de Gouveig Fran
Eugénio Azambuja Fy.

combatente da FEB)
co (Fazenda Shalop)
anco ((Fazenda Tery,
A"‘ . Rica
zambuja de Azambuja Franeg
(Fazenda vargem Grande
Itwiutaba/M G

Tire suas dlvidas ou dé a sua opiniao.
Escreva para redagao da revista
A GRANJA, Av. Getulio Vargas, 1526,
CEP 90150:004, Porto Alegre/RS.
O fax é: (051) 233-2456.

E o0 nosso E-mail: mail@agranja.com
Home Page http://www.agranja.com
As cartas ou mensagens poderéo ser
publicadas de forma resumida.




A QUI ESTA A SOLUGAO

25 anos, como obrigagdo nas
minutas de financiamento no
Banco do Brasil. Determina-
do professor de uma universi-

Nominando

Maracuja problematico
[ corretamente

“0O nosso

maracuja esta
brotando; no
entanto, ele /
nio se desen-
volve e cai.
Percebe-se
que, nele, se
encontra um
pequeno furo.
A terra é arida, =
mas existe muita agua para
irrigagdo. O que fazer neste

caso?”
E — Infelizmente, os

varios técnicos conta-
tados pela redagdo ndo con-
seguiram formular uma res-
posta adequada para este
caso, considerando apenas

fert
cprepri@usa.net

Biodiversidade

estas informagdes. No entan-
to, o pesquisador Carlos Vi-
toriano, da Embrapa Mandi-
oca e Fruticultura, de Cruz
das Almas/BA, pede que o
leitor envie mais dados sobre
o problema, a fim de elabo-
rar um diagnéstico mais
acertado. O e-mail dele é:
vito@cnpmf.embrapa.br; se
preferir, ligue (75) 721-2120.

em discussao

Divulgagio/OAC

“Como se faz a transfor-
magcéo cientifica para cons-
truir um organismo transgeéni-
co? Isto vai diminuir a biodi-

versidade?”
Carlos Mauricio Torres
Porto Alegre/RS
E — Da mesma forma
que é possivel acres-
centar, retirar ou substituir,
numa casa, uma parede, um
vidro ete, para tornd-la mais
habitavel, ou confortavel, a
técnica da Engenharia Gené-
tica permite introduzir no pro-
Jjeto de uma planta um coman-
do quimico ou gene que faz
organismo fabricar um pro-
duto novo. Este passa a se
chamar OGM — organismo
geneticamente modificado.
Isto acontece de duas manei-
ras: a) por um vetor patogé-
nico que, ao invés de injetar
o gene que causa a doenga,
injeta um gene util (assim foi
construida a soja transgéni-
ca); b) por biobalistica, que

e microbombardear o gene
com um canhdo, ou seja, o
gene é como um fio, que pode
ser quimicamente enrolado
numa microparticula de ouro
que, com pressdo de gas hé-
lio é “metralhado” pra den-
tro da célula, e o novo gene é
incorporado. Quanto a se-
gunda questdo, pode-se asse-
gurar que é um engano falar
em diminui¢do da biodiversi-
dade. Diminuiria pela mani-
pulagdo empresarial, que
pode deixar no mercado sé os
produtos mais lucrativos. O
processo, no entanto, permi-
te ajudar a natureza a
gerar mais biodiversidade, ao
contrario do que muita vem
falando por ai. Toda esta
explicagdo parte da pesquisa-
dora Maria Irene Baggio,
que trabalha na Embrapa Tri-
go, sediada em Passo Fundo/
RS. O e-mail, para mais de-
talhes sobre o assunto:
postmaster@cnpt.embrapa.br;
o fone: (54) 451-2792.

“Tenho assistido diversas
polémicas a respeito dos no-
mes empregados para desig-
nar as mais diferentes maqui-
nas de uso agricola... E o caso
de alguns técnicos escreverem
colhedora, outros, colhedeira;
e uns outros tantos, colheita-
deiras... Afinal, quem esta cer-
to?”

Anténio Carlos Rubilar Meira
Salvador/BA

— Para dirimir esta
duvida, recorremos

ao professor Luiz Vicente Gen-
til, um dos maiores experts em
mecanizagdo, que trabalha na
Universidade de Brasilia
(UnB). Atente para o ele diz:
‘Aquelas pessoas que estudam
as palavras e eventualmente
escrevem diciondrios, como o
mestre Aurélio, ndo sdo agri-
cultores ou técnicos no assun-
to, apenas compilam dados do
mercado e os editam. E um tra-
balho meritorio, mas incom-
pleto e irreal. Assim, a filoso-
fia considerada correta por
nés é a da vox populi, vox dei;
ou seja, a voz do povo é a voz
de deus. Ndo adianta, portan-
fo, inventar novas palavras se
estas ndo tiverem a aprovagado
do povo, no caso, o usudrio do
trator, da colhedeira ou da
plantadeira. Palavras artifici-
ais como colheitadeiras — em-
bora com uso consagrado no
Sul do Pais — ndo teriam ra-
zdo de existir, isto por que vem
sendo empregada ha apenas

dade, contratado que foi pelo
BB, especificou que a palavra
certa seria colheitadeira, e o
banco so aceitava aquela pa-
lavra nos laudos técnicos para
financiamento. Dentro de nos-
sa filosofia e sabedores de que
a grande maioria das pessoas
do setor fala a palavra colhe-
deira, esta deve ser conside-
rada a mais proxima da ver-
dade e, como tal, a correta...
QOutra polémica diz respeito as
plantadeiras/semeadeiras/se-
meadoras etc. Se fossemos
considerar a teoria da lingua,

teriamos algumas mdquinas
assim denominadas: a semea-
dora de milho, a semeadora de
trigo, a semeadora de arroz.

Ocorre que os graos de milho,

trigo e arrvoz ndo sdo semen-
tes, sdo frutos. Teoricamente,

teriamos, entdo, uma frutora/
fruteira/frutadeira, maquina
agricola que coloca fruto no

solo. A conclusdo é obvia: a

palavra certa é plantadeira,

porque todas a utilizam como

mdquina que planta o milho,

o trigo e o arroz. Esclareci-

do?

“Necessito obter maiores
informagdes sobre o6leo de ci-
tronela e lemon grass, uma vez
que li a respeito na edigdo de
maio/99 (Porteira Aberta) e
gostaria de me aprofundar no
assunto.”

Marcia Miiller
Pelotas/RS

Citronela esta na moda

— O melhor caminho,

mesmo, é consultar o
proprio pesquisador respon-
savel por este trabalho no Ins-
tituto Agronémico do Parana
(Iapar), Paulo Guilherme. O
endereco: Rodovia Celso Gar-
cia Cid, km 375, CEP 86001-
970, Londrina/PR. O fone é:
(43) 376-2000. |
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_ e mexer numa empresa que é lider de mep-
O que ';l; fertilizantes e fosfatados para
cado, pTO¢ lil[;'léli de alta qualidade ¢ que conhe
ntllrlr.;i_'f;“’r‘i]“u do homem do cam
n(“'"""'ﬁf:lf:_‘ ;ie! verdade tudo. Por
mas né

como a Serrana sabe que o mundo esta lmldfjndo
d Derrana - = > ) ) . .
: 0 é diferente no meiq

a cada segundo, e isso niao é difere ;ll(' servi

e ] = s e Servie.
rural. Para oferecer o melhor produto ¢ Vico:
é preciso inovar. seirana. Fxatama

] Assim, nasceu a nova marca Serrana. Exatamge Nte
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Po? A principig
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CGRIAMOS UMA MARCA
TAO BONITA DE SE VER
QUANTO O CAMPO NA
EPOCA DA COLHEITA.

como 1N0Sso0s produtos, a nova marca passou pelos '

mais rigorosos testes. [Lla é a semente de uma 4

pova elapa para a Serrana. E simples, é forte, ¢ ’ errana
de confianga. ‘

Porque ¢ desse jeito que se trabalha no campo.

Ao lado de quem produz

TALENT Biz



[EDUARDO ALMEIDA REIS

\ or falta de leis, este Pais ndo se
| P perde. A comegar pela formidavel

Constituigio de 1988, que instituiu
uma seguridade de ambigdes suecas, re-
. cursos mogambicanos e técnicas lusita-
‘ nas de administragio, como bem obser-
; vou o académico Roberto Campos.

Da Lei n° 8.069, de 13 de julho de
1990, ndo falo, que € para nio me abor-
recer. Refresco a lembranca do leitor in-
formando que tem o nome de Estatuto
da Crian¢a e do Adolescente e foi assi-
nado por Fernando Collor, Bernardo Ca-
bral, Carlos Chiarelli, Anténio Magri e
Margarida Procépio. Com recursos bu-
rundineses, ambigdes dinamarquesas €
técnicas de administragdo nhambiquaras,
transformou-se numa fabrica de crimino-
sos para Febem nenhuma botar defeito.

Outra lei deliciosa, que nos fala de

3 de janeiro de 1967, que dispde sobre a
protecdo a fauna e da outras providén-
cias. Quase todo santo dia a imprensa
relata casos de pobres lavradores con-
denlaQOS a todas as penas do inferno, sem
prejuizo de cinco anos de reclusdo, por-
que mataram duas avoantes, ou um prea,
para refor¢ar o almogo de seus filhos. E
antes que o leitor diga que é “uma” pre4,
peco licenga para redargiiir, até porque
redarguo baseado na gramatica do gran-

de género vacilante, a exemplo de pija-
ma, inambu, laringe, personagem e vis-
pora.

Ja Ihes contei do dia em que meu bom
compadre pretendeu promover um sara-
curicidio, verdadeiro holocausto de sa-
racuras, sob o argumento de que estari-
am comendo nossas bananas, Fossem
aquelas aves comestiveis e o compadre
resolveria o problema com um belo riso-
to de saracura. Como sio incomiveis,
transferiu o problema para o doutor.

Fiz-lhe ver que, de acordo com a Lei
n°® 5.197, os animais, de quaisquer espé-
cies, que vivem naturalmente fora do ca-
tiveiro, bem como seus ninhos, abrigos e
criadouros naturais, pertencem ao esta-
do, sendo pmi_bikda sua utilizagao, perse-
guiQﬁf’: destrui¢ao, caga ou apanha. Con-

rei-lhe do crime maﬁgncével, do rito su-
mario e da pena de cinco anos de reclu-
s30. Foi quando ele, de olhos esbugalha-
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perto as almas de ruralistas, éa 5.197, de .

de Rocha Lima, que prea é substantivo |

Por hoje € so

dos, se saiu com a pergunta antologica:
“E tatu, pode?” .
Sim, porque o tatu, ao contrario da
saracura, ¢ muito gostoso. De repente, um
tatu assado vale o risco de cinco anos de
cadeia, deve ter pensado o digno t(aba—
lhador rural. Temos, agora novo diplo-
ma legal que nos interessa particularmen-
te, regulamentado pelo Decreto n® 3.1 78,
de 21 de setembro de 1999, a Lei dos Cri-
mes Ambientais. Prometo compra-la, as-
sim que a encontrar 4 venda, para anali-
sa-la com a calma e a 1sengao dos velhos
filosofos. sl ' :
A julgar pelo noticiario dos jornais,
também comina pena privativas da liber-
dade que variam de seis meses a cinco
anos de cadeia, independente das multas
que podem chegar, pasme o leitor, a 25
milhges de dolares! No dia em que es-
crevo, o délar custa um pouco menos d_e
R$ 2,00 e a Lei dos Crimes {\mbmnta.s
prevé multas de até R$ 50 milhdes.
Basta dizer que uma simples queima-
da. sem licenga, dd multa de R$ 1.000,00/
ha: saudada como punigdo aos fazendei-
ros que tocam fogo em seus campos. Cabe
a pergunta: ¢ quando o fazendeiro ndo tem

tas dos passantes, para tentar atalhar
fogo que ateiam, de propésito, do ladg
de 14 do aceiro que protege as cercas dg
beira da estrada.

Qualquer pneu furado no acostamep,-
to de nossas estradas é sinénimo de Xixi
e fogo. Xixi que o motorista verte e fogo
que ateia aos pastos, depois de trocar o
pneu. Se o impulso é mesmo erdtico-ure.
tral, como diz Ferenczi, ndo posso afir-
mar, porque nao estudei psicanilise e
nunca freqiientei divas. S6 sei que o ne.
gocio é muito mais comum do que se
possa imaginar.

E comum e nio € privativo de um paj
grande e bobo: a Peninsula Ibérica ards
em chamas, 1nteira, nos meses majg See
cos. Que me diz o leitor dog incéndiog
californianos? No Planalto Centya] bros
sileiro, onde a umidade relatjyy do s
chega a espantosos 12% (em Belo ta i
zonte, ha dois anos, baixoy 5 17% e
fogo espontaneo também ¢ perfeitamen.
te possivel, apesar do que andaram d;

zendo alguns “técnicos” pel
i aTV, du
te a ltima seca. > AR

Sob a rubrica “poluj
satide humana, mortan

), o

¢d0 com danos 3
dade de animais ¢

qualquer culpa no
incéndio?

Ainda outro
dia, um médico
de 35 anos fol
preso em flagran-
te quando ateava
fogo a uma flores-

Dificil, mesmo,
¢ produzir leis que sejam
exeqiiiveis

flora”, que, a rigor,
abfange todas ag
€mpresas de 6nj-
bus urbanos do
Br{isil, a Lei dog
Crimes Ambien-
tais comina penag
de até R$ 50 mi-

ta de preservagao b
permag‘lenti?, no entorno da cidade de

Belo Horizonte/MG: piromaniaco. O
impulso morbido para atear fogo em qual-
quer coisa, geyalment.e o ato concreto de
pér fogo, ou piromania, € muito mais co-
mum do que s€ possa Imaginar.

Ferenczi diz que ‘atear fogo’, o de-
leite na contemplagdo de incéndios e a
tendéncia para o incendiarismo constitu-
em um trago do carater erotico-uretral. E
inacreditavel o nimero de filhos de nos-
sos empregados que gostam de pegar
uma caixa de fosforos para sair “tascan-
do fogo” por ai. '

Todos 0s que temos, ou ja tivemos,
fazendas margeando estradas conhece-
mos o inacreditavel aceiro escondido, um
segundo aceiro que se faz, fora das vis-

¥ lhdes. Que dizer
entdo, da praga dos trios elétricos? Esty..
dos publicados ano passado indicavam
que 60% dos funcionarios dos trios elé.
tricos ja tinham sua audicio irremedia.
velmente comprometida: surdez total ou
parcial, irreversivel. Cabe multa de Ussg
25 milhoes?

Legislar € a coisa mais facil do mun-
do. Dificil, mesmo, ¢ produzir leis que
tenham pé com cabega, que sejam exe-
qiiveis. Caso contrario, temos a Consti-
tuicdo de 1988, o espantoso Estatuto da
Crianga ¢ do Adolescente, a Lei de Pro-
tecdo a Fauna e agora, esta, dos Crimes
Ambientais. Tao logo consiga comprar
um exemplar deste Gltimo texto legal,
prometo esmiuga-lo para o leitor de
A Granja. Por hoje ¢ so. B3
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S0 pra esclarecer

Toda a polémica causada pelas
plantas transgénicas poderia ser
evitada se as grandes corporagdes de
biotecnologia dispendessem alguns
recursos para esclarecer os agricul-
tores e a opinido publica sobre ao as-
sunto. “Dinheiro de pinga”, como se
diz no campo, se comparado aos be-
neficios que isto traria as empresas e
a agricultura. Como isto ndo foi fei-
to, os consumidores e agricultores de
todo o mundo ficaram presas de um
discurso retrogado, alimentado pela
acdo de algumas organizagdes ndo-
governamentais (ONGs) e de alguns
partidos politicos. O resultado foi um
atraso brutal na implanta¢do desta
tecnologia, principalmente no Brasil.
Por isto, vem em boa hora a informa-
¢do divulgada pelo jornal New York
Times de que a Monsanto, a Novartis
e a DuPont estdo separando alguns mi-
lhdes de délares para combater via mi-
dia as criticas as lavouras geneticamen-
te modificadas. A guerra pelo mercado
¢ tdo grande e tdo importante que até
mesmo o presidente Bill Clinton pro-
meteu apoiar os fazendeiros e as em-
presas norte-americanas neste sentido.
Ja era hora.

Avestruz é o que
nao falta

s funcionarios

do Aeroporto
Internacional de Vi-
racopos, em Campi-
nas/SP, montaram
uma verdadeira ope-
ragdo de guerra para
receber 900 avestru-
zes provenientes do
Arizona, Estados
Unidos, no ultimo
dia 6 de novembro.
Esta remessa faz par-
te da maior importa-
¢d0 de todos os tem-
pos (2.800 aves), realizada pela Central
do Avestruz, de Rio Claro/SP. So6 para ter
uma idéia da magnitude desta compra,
basta atentar para o fato de que este volu-
me a ser importado até o final do ano re-
presenta quase 50% do plantel de aves-
truzes no Brasil, estimado em 6.000 ca-
begas. Para que os animais pudessem de-
sembarcar no Brasil, é claro, houve todo
um cuidado com os aspectos sanitarios,
pois até ha pouco tempo era proibida a
entrada destes animais no Pais, em fun-
¢do de doengas como newcastle, micoplas-

———— e

Médico de maquinas: consulte o seu

Hoje, s6 deve investir em maquinas
¢ equipamentos quem tiver na méo
uma avaliagdo do que estes equipamen-
tos podem proporcionar em termos de di-
nheiro no final da safra. Sem esta pers-
pectiva de retorno, o agricultor pode es-

tar jogando dinheiro pela janela ou fa-
zendo uma compra inadequada as suas
necessidades, o que sempre se traduz em
prejuizos. Foi para evitar tanto desperdi-
cio que o professor Luiz Vicente Gentil,
que trabalha na Universidade de Brasilia
(UnB), se ‘animou ’ a colocar uma as-
sessoria para fazer diagndsticos na area
de mecanizagfio rural. A Sigma, como
batizou, estd sendo colocada a disposi-
¢do de produtores rurais, frotistas, usi-
nas de agucar, agroindustrias etc. “Tal
como um médico, diagnosticamos e su-
gerimos os caminhos a serem trilhados
pela empresa/produtor no enxugamento
de custos/investimentos/tempo € riscos.
E um trabalho que demora cerca de dois
meses”, explica o professor Gentil, que
acumula mais de 30 anos de experiéncia
de campo. Pra quem pensa em comprar
maquinas visando a fase de colheita, a
chance é esta. O fax do professor: (61)
233-8229.

ma e salmonela. A empresa paulista, que
conseguiu a reabertura das importagdes,
avisa: todos os animais ja estdo vendidos.
Bem, para os aficcionados, € esperar o pro-
ximo véo, porque ainda vem muito aves-
truz por ai: a meta da empresa € importar,
em média, 12.000 exemplares por ano.

Se é bom pro Brasil...

mundo da voltas, mesmo. Quem

ndo lembra do velho adagio: se
¢ bom pros Estados Unidos, € bom pro
Brasil, numa alusio clara de que teri-
amos, sempre, que alinhar com Tio
Sam. S6 que, agora, os fazendeiros de
Dakota do Norte, que plantam soja
pela primeira vez, estdo se valendo de
uma tecnologia criada pela Embrapa
com o objetivo de aumentar a produ-
¢a0 e preservar o0 meio ambiente. A
tecnologia consiste na inoculagdo de
trigo com rizébio na safra anterior ao
plantio de soja. Rizébio é a bactéria
que faz a fixago de nitrogénio nos no-
dulos das raizes da soja. Com isto, 0s
produtores evitam gastos com este fer-
tilizante, reduzindo os custos de pro-
dugdo. E tudo aconteceu ao acaso. A0
perceberem que a soja nao fixava bem
0 nitrogeénio, os pesquisadores da Uni-
versidade Estadual de Dakota do Norte
partiram para uma revisio da literatu-
ra mundial sobre o assunto, caindo nos
trabalhos da Embrapa. O professor de
Ciéncias do Solo da Universidade, Jay
Goos, exprimiu bem sua satisfagao: "0
resultado foi tio bom que vamos t€S-
tar a inoculagéio em alfafa e outras le- |

Divulgagio/Texto

éuminosas". |
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Produtores, técnicos e
liderancas rurais
analisam o quadro
do plantio de arroz, soja
e milho nas
principais regioes
agricolas do Brasil.
Abundam as previsoes,
e faltam recursos,
como sempre

Incertezas

A =

2 s ' AR

rondam a pri

meira

producao do novo milénio

sorte estd langada. As maquinas

agricolas que estiveram funcio-

nando a pleno vapor nas princi-
pais zonas produtoras do Pais, nos alti-
mos dois meses, entram na reta final do
plantio da safra de verdo 99/2000 neste
més de dezembro, um pouco atrasado
pela falta de chuva em algumas regides,
como o Centro-Oeste e Sudeste. Toda a
movimentagdo, porém nio foi, e ndo
esta, impulsionada pela euforia de uma
superproducdo ou cotagdes atrativas
para as commodities no mercado inter-
nacional. Incertezas que atormentam li-
derangas rurais e agricultores.

Na verdade, a tdo-esperada “safra da
virada do milénio” ainda é uma grande
incognita. O que acabou refletindo di-
retamente na area semeada. As primei-
ras projegdes de produgdo feitas seja
pela Companhia Nacional de Abasteci-

16 - DEZEMBRO 1999

Adriana Langon

mento (Conab), Confederagido Nacional
da Agricultura (CNA) e pela empresa
de consultoria Safras & Mercado, afo-
ra pequenas variagoes a serem conside-
radas, praticamente convergem no mes-
mo sentido. Em linhas gerais, tanto pro-
dugdo como drea praticamente se man-
tém. Os niimeros da Conab apontam
para uma area cultivada praticamente
igual, com uma variagdo entre -0,1% e
1,6% a considerar limites entre 36,6 mi-
lhdes e 37.215 milhdes de hectares, con-
tra os 36,62 milhdes de hectares cultiva-
dos em 98/99, e uma produgdo nacional
de gréos oscilando entre 0,5% e 2,6%
superior ao ano passado — ficando en-
tre 82.839 milhdes de toneladas e 84.549
milhdes de toneladas. A Safras & Mer-
cado também estd confiante no incre-
mento e trabalha com uma producao es-
perada de 85,44 milhdes de toneladas.

Nessa matematj 5

agravante de bolallmtlca oty Aanidy
- parte das lavouras ter

sido formada com mepoy tecnologia
fator decisivo serd o com i
0l portamento clj-
Matico, 0 que, por outro lado, pode ser
um 1nd£cat1vo de uma possivel queda ng
produgdo. Fator ilustrado no primeiro le-
vantamento da CNA que indica umg
safra de 8132 milhdes de toneladas, oy
seja, uma diminuigdo de 1% sobre a ul-
tima safra. Todo este panorama leva 3
um questionamento: a meta do Gover-
no Federal de produzir 100 milhdes de

toneladas em 2002 sera alcangada?
Sem meias palavras, o presidente da
CNA, Antdnio de Salvo, reitera nio
acreditar neste feito. Critico e realista,
¢ bem taxativo ao considerar como gra-
ve a convivéncia do Brasil com uma sa-
fra agricola estagnada. “Estamos prati-
camente parados, desde o governo Sar-
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ney, nesta faixa de 80 milhdes de tone-
ladas. Na pratica, o Governo Federal ndo
tem desenvolvido nenhuma agao concre-
ta que propicie uma politica agricola e
recursos financeiros para dar o suporte
necessario”, dispara. Este avango, lem-
bra ele, é uma mio de duas vias, na qual
cada um da a sua contribuig¢do. “E o
produtor tem feito a sua parte melho-
rando a tecnologia e aumentando os
niveis de produtividade”, garante o li-
der rural. O caso polémico da renego-
ciagdo das dividas, que mais uma vez
levou os produtores a Brasilia no fa-
moso caminhonaco, € avaliado como
relativo sucesso. “Somente evoluiremos
se reincorporarmos os produtores invi-
abilizados no processo do crédito ru-
ral, se tiver condi¢des de renegociar
seus débitos e voltar a produzir”, ob-
serva Salvo. A luta pelo endividamen-
to agricola prossegue.

Como politicas publicas essenciais,
cita a reforma tributdria e o combate
acirrado contra ao subsidio europeu €
americano. O presidente da CNA nao
vé outra saida, para garantir o superavit
na balanga comercial, a ndo ser o esti-
mulo a exporta¢do dos produtos agro-
pecudrios brasileiros. Solugdo que esta
atrelada a abertura de novos mercados
e, com certeza, um dos principais focos
de discussido da Rodada do Milénio da
Organizacdo Mundial de Comércio
(OMC), em Seattle. “Nao esperamos de
Seattle possibilidades concretas de avan-
¢os. Mas, sim, um passo a mais em di-
rec¢do a conferéncia de Genebra”, com-
plementa.

O avango do sistema plantio direto
nas lavouras é uma prova concreta da
qualificagdo tecnologica no campo. Da-
dos da Federagdo Brasileira de Plantio
Direto na Palha indicam que o Brasil
partiu de um milhdo de hectares, no ini-
cio da década de 90, e chega hoje a 12
milhdes de hectares. Crescimento puxa-
do nos ultimos cinco anos pelo cerrado,
informa o diretor executivo da entidade
Maury Sade. Ja os estados como Para-

nd, Rio Grande do Sul e Santa Catarina
passaram para a fase de aprimoramento
desta tecnologia, enquanto que em Sdo
Paulo — que hé trés anos praticamente

nao tinha PD — o uso vem evoluindo,
passando de 45 mil hectares em 97/98
para 150 mil hectares em 98/99. A ex-
pectativa para a safra de verdo ¢ de que
a adogdo deste sistema mantenha o cres-
cimento anual entre 5% e 8%. Somente
a cultura da soja responde por 65% da
area total de PD no Pais. “Nos somos o
primeiro Pais do mundo em drea agri-
cola com PD”, enfatiza com orgulho.
Entre as vantagens do PD estdo a elimi-
nagio da erosdo, melhoria das condigdes

Salvo, da CNA: empacamos nas 80 milhdes de
toneladas

Polidoro, da Fecoagro: as margens de lucro
estdo apertadas

AREA E PRODUGAO DE SOJA, MILHO E ARROZ NO BRASIL
Cultura Area : Variagéo :7\ ' Produgio Variagao
99/2000* | 98/99 | % | 99/2000* | 98/99 %
Soja 12.835 | 13.065 | (1} |7 atars | 30870 1,96
Milho 12.263 | 11.841 = 31,567 9,14
Aros 3.630 a.?oﬁ-";' ; 11.290 2,86
Fonte: Safras & Mercado/ Estimativa a ;;H.f '

I‘ 18 - DEZEMBRO 1999

quimicas do solo, preservagio ambien-
tal e economias no maquinario e mao-
de-obra.

Foi justamente a preocupagdo em
manter o pacote tecnolégico avancado
nas lavouras um dos itens que chama-
ram a atengdo do Governo Federal no
primeiro levantamento de previsdo de
plantio da Conab. A leitura ¢ do geren-
te da geréncia de analises de mercado
da Conab, Francisco Olavo Batista de
Souza. “Ao invés de aumentar a area

Koslovski, da Ocepar: o produtor ainda estd
assustado

Caixeta, da FAEG: na dependéncia da
meteorologia



plantada o produtor preferiu manté-la,
com um leve acréscimo, e garantir a mes-
ma tecnologia com vistas a garantir alta
produtividade e rentabilidade, caso o cli-
ma nao prejudique”, defende. Souza re-
conhece que o agricultor sofreu impactos
de todos os lados — tanto positivos como
negativos. Ao mesmo tempo que esta sen-
do incentivada a meta de ampliar as ex-
portagdes agropecudrias, o produtor en-
frenta o vildo da alta no custo de produ-
¢do, alavancada pela mudanga cambial.

Otimista, o gerente da Conab vé
como favoréavel o quadro desenhado no
mercado internacional. Lamentando,
porém, que talvez perca a forga dos efei-
tos positivos ao impactar com os custos
de produgdo. “Hoje estamos lidando
com um produtor empresario que plan-
ta com 0s pés no chdo, sem grandes eu-
forias”, afirma. Na viso de Souza, a
meta de se produzir 100 milhdes de to-
neladas estd mais proxima do que se
imagina. O milho, que nas duas ultimas
safras foi castigado pelo El Nifio e pela
La Nifia, deixou de agregar 3,6 milhdes
de toneladas. “Ai ja chegariamos a 87
milhdes de toneladas de grios”, soma.
O passo decisivo é um s6: a necessida-
de das varidveis importantissimas como
a producéo e o clima favoravel se ajus-
tarem. Um novo levantamento, da Co-
nab, serd divulgado neste més de dezem-
bro.

Crédito ainda é problema — O gri-
to geral dos principais estados produto-
res persiste nos entraves para a libera-
¢do de crédito. Enquanto os agriculto-
res reclamam da falta de recursos, por
outro lado, a Superintendéncia do Ban-
co do Brasil defende e garante que o
crédito estd atendendo a demanda. A
meta do BB ¢ atingir o montante de R§
7,1 bilhdes na safra 99/2000. Até o fi-
nal de novembro haviam sido disponi-
bilizados R$ 4,1 bilhdes (R$ 3,3 bilhdes
para custeio e R$ 1,1 bilhdo para inves-
timento).

Na safra passada, o BB liberou R$ 6
bilhdes. Foi sob o clima de que a agri-
cultura é o setor estratégico, importante
para o crescimento econdémico do Pais,
que o Plano de Safra 1999/2000 foi lan-
¢ado em junho deste ano. Entre as me-
didas anunciadas destacou-se a previsio
de R$ 13,1 bilhdes de recursos a serem
aplicados, cifra 44,7% superior aos des-
tinados no ano agricola anterior.

O sentimento que une os produtores
quando o assunto é crédito ndo € o mes-
mo quando se fala em perspectivas da
safra 2000. Os sentimentos divergem
nas principais regides do Pais. Cpnfor—
me o mapa de plantio da safra projetado
pela Federagiio das Cooperativas Agro-

ARROZ
COMPARATIVO DE AREA
Area (em mil ha)
Estado 98/99 99/2000 Mariacapie
(@) (b) (c) (b/a) (cla)
PR 82,0 82,0 82,0 0,0 0.0
sC 146,9 151,3 157,2 3,0 7.0
RS 985,1 886,6 926,0 -10,0 -6,0
SUL 1.214,0 1.119,9 1.165,2 7.8 -4,0
MG 180,3 162,3 171,3 -10,0 -5,0
ES 7,8 7,8 7.8 0.0 0,0
RJ 5,5 5,5 5,5 0,0 0,0
SP 71,0 71,7 73,1 1,0 3,0
Sudeste 264,6 247,3 2577 6,5 -2.6
MT 601.3 619,3 643,4 3,0 7,0
MS 72,0 75,6 78,5 5,0 9,0
GO 206,4 210,5 218,8 2,0 6,0
DF 1,5 1,5 1,5 0,0 0,0
C-Oeste 881,2 906,9 9422 2,9 6,9
c-sul 2.359,8 2.274,1 2.365,1 -3,6 0.2
N/NE 1.360,6 1.360,6 1.360,6 0,0 0,0
Brasil 3.720,4 3.634,7 3,725,7 .23 0.1
Fonte: Conab/Didem/ Out/99
“MILHO 12 SAFRA
_'COMPARATIVO DE AREA
Area ( em mil ha) . j
Estado 98/99 99/00 b AP miacag te)
' (a) (b) (© (b/a) (cla)
PR 155403 1.555.7 1.586,5 1,0 3,0
e . 7834 7912 8147 1,0 4,0
RS 1.4701 1.485,8 1.515,2 1,0 3,0
' sul 3.794,8 3.832,7 3.916,4 1,0 3,2
MG 1.286,6 1.286,6 1.312,3 0,0 2,0
ES 51,5 51,5 Y 51,5 0,0 0,0
RJ 18,0 18,0 18,0 0,0 0,0
SPPE 7926 8085 832,2 2,0 5,0
Sudeste 2.148,7 2.164,6 2.214,0 0.7 3,0 -
MT . 191,3 191,3 195,1 0,0 2% A
MS 201,7 161,4 171,4 -20,0 15,0
GO 604,0 616,1 634,2 2,0 5,0
DE 22,8 23,3 23,9 2,0 5,0
C-Oeste 1.019,8 9921 1.024,6 27 0,5
C-Sul 6.963,3 . 6.989,4 7.155,0 0,4 2.8
N/NE 2.823,2 28232 2.823,2 0,0 0.0
'Brasil 9.786,5 9.812,6 9.978,2 0.3 2,0
Fonte: Conab/Didem/ Out99

pecuarias do Rio Grande do Sul (Feco-
agro/RS), o aporte tecnolégico das la-
vouras em solo gaucho sera de nivel
médio. O motivo novamente recai no

aumento do custo de produgdo, na falta
dos insumos basicos, dificuldades de
acesso ao crédito e dividas quanto ao
clima. “A margem do produtor estd p
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Andlise de tendéncias do Mercado
Planejamento comercial de
soja, arroz, milho, trigo,
café, algoddo, boi e carnes
Previsoes agroclimdticas
Previsées de safras
Cotacgoes agricolas, financeiras e
todas as noticias de interesse do produtor

|
)cio via Internet
Empresa lider em informacoes

il safras@safras.com.br para o Mercado Agricola
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SOJA |
COMPARATIVO DE AREA

\ Area (em mil ha)

‘ Variagao (%)

Estado | o899 99/2000
g (®) © (b/a) (c/a)
|PA 2,6 2,6 2,6 0,0 0,0
‘RO 6.5 6,5 6,5 0,0 0,0
TO 40,1 42,1 44,1 5,0 10,0
[Norte 49,2 51,2 53,2 4,1 8,2
|BA 580,2 597,6 620,8 3,0 7,0
| MA 162,7 203,4 211,5 25,0 30,0
Pl 28,9 31,2 32,7 8,0 13,0
Nordeste 771,8 832,2 865,0 7.8 12,1
PR 2769, 2.769,2 2.824,6 0,0 2,0
sc 215,6 204,8 211,3 -5,0 -2,0
RS 3.134,5 3.134,5 3.165,8 0,0 1,0
sul 6.119.3 6.108,5 6.201,7 0,2 13
MG 5771 577,1 594,4 0,0 3,0
SP 520,5 530,9 546,5 2,0 5,0
Sudeste 1.097,6 1.108,0 | 11409 0,9 3,9
MT | 25480 25480 | 25990 0,0 2,0
MS 1.053,9 1.064,4 | 1.0855 1,0 3,0
GO | 13247 1.337,9 | 13777 1,0 4,0
DF | 285 28,5 28,5 0,0 0,0
|c-Oeste 4.955,1 4.978,9 5.090,7 0,5 2
|c-sul 12.172,0 12.195,4 12.433,3 0,2 2,1
N/NE 821,0 883,4 918,2 7.6 11,8
Brasil 12.993,0 13.078,8 13.351,5 0,7 2,8

Fonte: Conab/Bidem/ Out99

cada vez mais apertada”, alerta o presi-
dente da federagdo, Rui Polidoro Pinto.
O custo total de formagédo da lavoura de
soja, realizado pelo economista Tarci-
sio Minetto, sofreu uma alta de 219,

passando de R$ 442,26/hectare em 98/
99 para R$ 540,00/hectare este ano. To-
mando como base de célculos o dolar 4
US$ 2,00, uma saca de soja sai por R§
13,50 quando no ano anterior custayg
ao produtor R$ 11,07. Como respongy_
veis sobressairam-se os fertilizant
combustiveis e lubrificantes.

Além destes pontos de estrangy|g.
mentos, o presidente da Fecoagro, enu.
mera ainda a comercializagdo. “Og gq_
jicultores devem ficar de olho nag dis-
cussdes da OMC, que poderio Signifi-
car a abertura de novos horizontes no
mercado internacional e a tdo esperada
redugdo dos subsidios”, diz. Polidorq re
forga que fazer proje¢des quanto ao an:
damento da safra de verdo 99/2000 no
final de novembro e inicio de dezembrq
¢ muito prematuro.

Na concepgio do presidente do Siy.
dicato e Organizacdo das Cooperativag
do Estado do Parana (Ocepar), Jodo
Paulo Koslovski, 0 agricultor brasileirg
esta com receio por estar atravessandg
uma fase de transicdo em relagdo a ip.
terferéncia do Governo Federal. “Até
trés anos tinhamos politicas de pregog
minimos e garantia de venda da safra
Agora, o produtor depara-se com novog
mecanismos como CPR e mercado fy.
turo. Foi um processo muito rapido. Pas-

eS’

Nem mesmo a safra 2000 foi motivo
para aquecer os motores. O setor de
| mdaquinas e implementos agricolas estd tra-
balhando num patamar represado, avalia
o vice-presidente da Associagio Nacional
| dos Fabricantes de Veiculos Automotores
(Anfavea) e diretor de Relagées Externas
‘ df‘ New Holland Latino Americana, Pér-
| sio Pastre. 4 euforia do primeiro trimes-
tre, quando o crescimento chegou a 16,9%
J impulsionado pela variagdo cambial, ce-
| deu espago a retragdo, e o tdo-esperado
| impulso nos negocios, aguardado para o
| final do ano com o deslocamento da de-
} manda a garu'r do atraso do plantio, re-
almente ndo ocorrei.
\ As industria, entdo, se viram obriga-
| das a redimensionar suas projecoes
abandonando a meta para 1999 de ym in:
| cremento de 20% sobre as 24.157 maqui-
( nas comercializadas no ano passado. A
| estimativa trabalhada pelq Associagdo
' na melhor das hipéteses, é repetir o mesl
mo desempenho de 1998 oy até fechar o
| ano com uma pequena reducio. Usar este

Mercado de insumos esta retraido

de Pastre, é lamentavel, pois este niumero
representa apenas a metade da real neces-
sidade de mercado. Somente de julho a ou-
tubro a queda nos negdcios foi de 12,1% .
“Um indice muito acentuado, contando que
apenas outubro foi de 1,4%", frisa ele. A
ultima carta da Anfavea registra uma redu-
cdo de 1,28% de janeiro a outubro deste ano
em compara¢do ao ano passado (21.487
unidades no mercado interno contra 21.766
em 1998). Foram comercializados 17.031
tratores de rodas, 515 tratores de esteiras,
554 cultivadores motorizados, 2.299 colhei-
tadeiras (um acréscimo de 14,49%) e 1.088
retroescavadeiras.

Para o vice-presidente da Anfavea, a ar-
rancada rumo a um horizonte mais favord-
vel no ano 2000 néo ¢ animadora. A previ-
sdo é ficar proximo a faixa de 1998/1999.
“0 produtor estd consciente de que a sua
frota precisa ser substituida e em contra-
partida enfrenta a descapitalizagio. O que
vai gerando um ciclo negativo pois maqui-
ndrio sucateado implica em maiores perdas
na lavoura”, observa. Conforme ele, um ter-
¢o da frota de tratores estd com idade mé-

dia entre 16 e 25 anos, enguanto nas co-
lheitadeiras um quarto esta neste patamay
Com o retardamento do plantio, a co-
mercializagdo de fertilizantes e defensivog
agricolas acabou se concentrando para o
final do ano. Os agricultores acabaram por
conviver com o atraso na entrega dos pro-
dutos e até com a falta destes no mercado
Portanto, as vendas avancardo pelo més de
dezembro. O presidente da Associagdo Na-
cional para Difusdo de Adubos (Anda), Nel-
son Pereira dos Reis, ndo acredita na recy-
peragdo total dos negécios e calcula umg
queda entre 5% a 7% no ano comercial de
1999. No ano passado, foram vendidos 14,7
milhdes de toneladas de adubos (um cresci.-
mento de 15% sobre 1997) com uma movi-
mentacdao na ordem de US$ 3,5 bilhées.
“Uma queda natural ocasionada pela atu-
al situagdo econémica do Pais. Quando
decidiu plantar, o lavrador optou pelo mes-
mo nivel tecnolégico por ter consciéncia do
resultados”, afirma Reis. Um ano compli-
cado para as industrias de adubos que tam-
bém foram penalizadas com a desvaloriza-
¢do do Real por serem dependentes da im-
portagao de determinados produtos como o
cloreto de potdssio (mais de 90% vem de

;‘ pammar como referéncia, na concepgao
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samos do total controle para a liberacio
geral. A mudanga ¢ favoravel, positiva
pois induz ao processo de moderniza-
¢do”, explana ele.

Outro fator determinante rumo a pro-
ducdo de 100 milhdes de toneladas ¢é a
implantagdo do seguro rural, afora o es-
tabelecimento de politicas agricolas.
Condigdes minimas que implicam no tri-
pé formado pela liberagdo de crédito ru-
ral na hora certa, seguro de produgio e
amparo na comercializagdo para garan-
tir uma renda minima, ja que a area agri-
culturavel disponivel ndo é o gargalo. O
desafio maior do proximo milénio esta
em levar a competitividade para fora da
porteira. Para ndo manter as areas des-
cobertas, afirma Nelson Costa, gerente
técnico da Ocepar, muitos produtores
também reduzirdo o nivel tecnoldgico da
lavoura e migrardo da soja para o milho
pela falta de chuva na época do plantio.

O clima seco também acabou atrapa-
Thando o plantio no Mato Grosso do Sul,
em especial da cultura de milho que,
pelo menos para amenizar possiveis pre-
juizos, conta com opc¢do da safrinha. A
estimativa, segundo o vice-presidente da
Federagdo da Agricultura do Estado do
Mato Grosso do Sul (Famasul), Carmé-
lio Romano Roos, € repetir a area de
plantio. A duvida é quanto ao resultado
final, pois a tecnologia usada também
foi reduzida. “Hoje, no agronegdcio, o
que vale € o resultado final. O produtor,
mais do que nunca, precisa otimizar seu
desempenho fora da porteira”, alerta ele.

No campo, o papel do agricultor vem
sendo cumprido a risca. No estado, diz
ele, somente na década de 90 os avan-
¢os na tecnologia usada, adogdo do PD
e uso de micronutrientes, resultando no
incremento de produtividade média, aca-
baram mantendo e viabilizando o setor.

O sentido inverso foi tomado pelos

produtores de Minas Gerais. Com a fal-
ta de chuva, a opgao pela soja em detri-
mento do milho cresceu, afirma o coor-
denador técnico da Emater de Minas
Gerais, Flavio Antdnio. As dificuldades
de acesso ao crédito acabaram chocan-
do-se com o conhecido vildo, o custo de
produgdo, esfriando os dnimos e atin-
gindo em cheio a tecnologia da lavou-
ra. “Estamos alertando os agricultores
que a redugiio no uso de insumos é nada
mais nada menos do que uma redugo
na produtividade. Ou seja, menos di-
nheiro no bolso™”, avisa. Pessoalmente,
e diante da atual conjuntura mais volta-
da ao desestimulo, o técnico ndo vé a
curto prazo uma produgdo de 100 mi-
lhdes de toneladas. “O que temos visto
nos ultimos 10 anos ¢ justamente um
decréscimo na area plantada, reflexo
direto da falta de uma politica agrico-
la”, contrapde Anténio.

Com as acgdes climaticas adversas,
leia-se falta de chuvas, o estado de Goi-
s ja pensa em contabilizar perdas de
20% nas lavouras de soja com o atraso
do plantio na regido Sudoeste. Todas as
atencgdes estdo total-
mente voltadas para

fora), nitrogénio e oxigénio (cerca de 50%).
A cotagdo de US$ 180,00 a tonelada é cer-
ca de 10% inferior ao valor praticado no
mesmo periodo do ano passado.

A retomada do setor, a médio prazo,
para ele, esta vinculada a defini¢do de uma
politica agricola e no conceito da agricul-
tura como instrumento de desenvolvimento
e crescimento econémico. “Potencial para
produzirmos 100 milhées de toneladas exis-
te, precisamos ¢ de mudangas concretas”,
rebate ele.

Os defensivos agricolas também ndo
querem ser os viloes desta historia. Mas, em
contrapartida, amargam uma baixa nos ne-
gocios. Dados da Associagdo Nacional de
Defesa Vegetal (Andef) indicam uma queda
de 13,8% no faturamento de janeiro a outu-
bro deste ano contra os US$ 2,05 bilhdes
alcangados em 1998. Somente nos herbici-
das, que representam 53% desta receita, a
redugdo foi de 21%. “A desvaloriza¢do cam-
bial causou o consumo de estoque que ha-
via no campo, atrasando as vendas”, justi-
fica o vice-presidente do Sindicato Nacio-
nal da Indiistria de Defensivos Agricolas e
diretor da Andef, Rui Goerck, diretor do de-
partamento de agropecudria da Basf na

América do Sul. Pata-
mar na casa de 10% a
ser mantido no final do
ano em comparagdo
aos US$ 2,53 bilhées
registrados em 1998.
QOutro motivo estd na
queda do prego dos
produtos em dolar.
Cerca de 99% dos
principios ativos e ma-
térias-primas sdo im-
portados, e o empresd-
rio assegura que a taxa
de cambio praticada no dia ndo foi repas-
sada na sua totalidade aos agricultores.
Para ndo fecharem no vermelho, as empre-
sa tiveram que praticar certos reajustes. Le-
vantamento do Sindicato da Indistria de
Adubos do Estado do Rio Grande do Sul
(Siargs) aponta acréscimos beirando 50%,
em reais. A formula 0-20-30 NPK, por exem-
plo, que custava US$ 220,00 ou RS 270,00
a tonelada, caiu para US$ 200,00 e subiu
para R$ 390,00 a tonelada (um aumento de
48%).

Todos estes itens negativos levam a uma
preocupagdo: 0 aumento da inadimpléncia.

de mdquinas patinam

Pastre, da Anfavea: as vendas

0 comportamento do tempo nos proxi-
mos meses decisivos, afirma o diretor
financeiro da Federagdo da Agricultura
do Estado de Goiéds (FAEG), Macel Cai-
xeta. E, também, ¢ claro, para o com-
portamento de mercado para garantia de
prego. Aproveitando uma alta de US$
9,00 e US$ 9,50 a saca, muitos agricul-
tores ja fecharam contratos futuros, ain-
da em outubro, comercializando entre
25% e 30%. Para o dirigente rural, uma
perspectiva de cotagdes proximas a US$
S,QO ou US$ 8.50 ndo é considerada
ruim. “Porém, a margem de lucro ficara
apertadissima”, complementa.

O vice-presidente da Federacio da
Agricultura do Estado do Mato Grosso,
Homero Alves Pereira, admite a diminui-
¢do de tecnologia e de produtividade.
Muitos produtores irdio migrar da soja para
o arroz. Em franca evolugdo desponta o
algoddo com uma perspectiva de 20%.
Para ele, a dor-de-cabega do produtor re-
sume-se a dificuldade de obter renda. Ren-
tabilidade cada vez mais comprimida e
achatada pela elevagdo no custo de pro-
dugdo. A realidade de 100 milhdes de to-
neladas, diz Pereira, estd muito distante.
“Enquanto o produtor fala uma lingua, o
governo fala outra”, comenta. E vai além.
Segundo ele, abismo que pdde ser visto
na questao do endividamento agricola,
pois o caso dos grandes devedores — aci-
ma do limite de R$ 200 mil — mais uma
vez ndo foi resolvido.

Goerck, da Andef: desvalorizagio
cambial atrapalhou

“Estamos somando perdas na ordem de
USS$ 200 milhées”, revela ele. O que aca-
bou deixando as empresas mais criterio-
sas na concessdo de crédito para a safrd
99/2000. O wnico mercado que nao $o-
Jfreu baixa e deverd até crescer 10% é 0
de inseticida. Quando se fala na produ-
¢ado de 100 milhées de toneladas, Goerck
ndo hesita ao afirmar que o segmento tem
plenas condicées de atender a demanda.
firmado, é claro, em uma politica séria
de crédito e comercializagdo dos prodi-
tos agricolas.

A GRANJA - 23




Produtores se “defendem” como
podem das adversidades do mercado, do clima...

Nenhum grande entusiasmo. Assim o
sojicultor gaucho Ivar Dallaglio, da Fa-
zenda Roda de Ferro, localizada em Santa
Barbara do Sul, define seu sentimento
em relacdo a primeira safra do século
XXI. Euforias a parte, o agricultor pro-
gramou a mesma area de soja da safra
passada para a de verdo 99/2000 — trés
mil hectares — e avancou 50 hectares no
milho, passando de 200 hectares para 250
hectares. Todo um planejamento firma-
do na expectativa de obter um rendimento
médio de 40 sacos de soja por hectare e

calculando a venda de seu produto a US$
10,00 a saca (60 quilos). “A partir de
um custo de produgdo total proximo a 25
sacos por hectare, como é o meu caso
ﬁca-praticamente inviavel continuar na;
atividade se o produto nio alcancar a
cota¢do histérica de US$ 10,00/saca”
contrapde. Perspectivas que deparam-sé
com duas incognitas: a confirmagio ou
ndo do fenémeno La Nifia e as oscila-
goes da oleaginosa no mercado interna-
cional. Pontos decisivos para quem for-
mou 2 lavoura com recursos proprios e
esta “trabalhando duro” para cogﬁnuar
em dia com a securitizagdo. Atento ao
mercado, e antes mesmo do pico d
fra de soja, Dallaglio pretend g
e em dezem-

bro ou, no maximo, em janeiro, fechar

contratos futu
g ros de 30% da sua produ-

Prestes a ingressar ng ano 2000, o
po Josapar, com sede no mupjer i
Pelotas/RS, projeta um inc o
10% sobre as 650 mi] tondagemento b
em casca beneficiadas em 199219S d(g e
cimento Nao esta sustentado em pro; e
de um mercado animadgy parapmjeg'oetS
mo ano, mas sim faz parte 4o olprO{(I-
mento estratégico da €mpresa \I: o
cOm UM NOVo parque industri;ﬂq ee clonta
ce o diretor superintendente Ren Stc o
ares Gastaud. “Mesmg que tenaixo 5
uma pequena reducio na 4req g i
cultIVaF1° no Brasil, oy plantio i
tenha, 1Iremos nos confrontay corrsle i
cedentes de producio do Mercosul s
dem de 1,3 milhdo de toneladas [}l??ir_
nos indica que}eremos um ano cle:‘s.uu .
oferta, 0 quUe ndo € nada animadoy” o
dera‘~A saida apontada por Gastat;cllJ %m
criagdo de um programa permanente dg
exportagio dos excedentes para que os
regos 1NErnos nao sejam aviltados
unindo governos federal, estadual e ini:
ciativa .pnvadla. Para a safra 99/2000, a
Josapal amphoul em 15% o volume de
pSuImOS comercializados junto aos seus
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400 arrozeiros fornecedores de matéria-
prima. O que significa, calcula o diretor
sem abrir os numeros, um acréscimo de
60% no montante de recursos aplicados
pela empresa no financiamento dos in-
sumos para a formacdo da lavoura. “Te-
mos consciéncia de que o produtor esta
desestimulado pelos baixos pregos, pelo
aumento no custo de produ¢do causado
pela mudanga cambial e também pela
falta ou dificuldade de acesso aos recur-
sos oficiais”, justifica ele. A Josapar fa-
turou R$ 400 milhdes no ano de 1998,
tem como carro-chefe o arroz Tio Jodo
— lider no mercado e responsavel por
75% da receita da industria, e vem in-
vestindo pesado nos produtos de valor
agregado (Tio Jodo Cozinha Fécil e li-
nha de produtos de cozinha internacio-
nal).

Ha 14 anos semeando em solo goia-
no, o gaucho Flavio Faedo, da Fazenda
Vargem Grande — em Rio Verde/GO —
e presidente da Associagdo de Produto-
res de Grios de Rio Verde/GO, admite
que reduziu a tecnologia usada nas la-
vouras de soja e milho (de sequeiro e com
sistema de plantio direto). A torcida ¢
para que o tempo ajude e que a conten-
cdo de gastos com os insumos ndo atinja
em cheio a produtividade média espera-
da. Os 330 quilos de fertilizantes por hec-
tare usados na safra passada cairam em
300 quilos este ano. “Esta foi a Ginica al-
ternativa para plantar a mesma drea”, la-
menta ele. Nos 1,1 mil hectares semea-
dos de soja, espera colher entre 47 e 50
sacos (60 quilos)/hectare, enquanto que
nos 280 hectares de milho projeta um ren-
dimento médio entre 110 e 130 sacos/
hectare. Fazendo e refazendo os calcu-
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Quem tiver condicées de investir na melhor tecnologia de plantio pode “tirar o pé do barro™

Gastaud, da Josapar/RS: arroz excedente do
Mercosul preocupa

los, o agricultor ndo vé uma lavoura ren-
tavel de soja, formada com um custo de
producdo em US$ 350,00 por hectare, se
o produto nfo for comercializado a US$
}0,00 a saca. Mesmo assim, revela que
ja negociou 30% da sua produgdo a US$
9,00, para garantir uma cota¢@o mais pro-
xima ao desejado. “Com a soja, o produ-
tor precisa ficar atento e aproveitar os
momentos em que o mercado oscilar para
cima. Ja no milho o quadro ¢ mais ani-
mador. Com a tendéncia de ficar em R$
10,00 a saca, pode render um bom retor-
no econdmico”, avalia.

Quem vé com boas perspectivas o
mercado de soja e de milho ¢ o produtor
rural Nei Backes, da Fazenda Nossa Se-
nhora Aparecida, em Corbélia/PR, inte-
grado & Cooperativa Agropecuaria Cas-
cavel Ltda. (Coopavel). Para ele, o au-
mento do consumo de proteina no mun-
do devera impulsionar as cotagdes inter-
nacionais. Mas, mesmo assim, pressio-
nado pelo aumento de 30% no custo de
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Faedo, de Rio Verde/GO: o milho esta melhor
que a soja

producdo, viu-se obrigado a diminuir a
area plantada da oleaginosa de 485 hec-
tares para 420 hectares na safra de verdo
99/2000 para nio afetar o padrio tecno-
l6gico tanto da lavoura quanto das se-
mentes entregues a cooperativa. Apesar
da falta de chuva durante o plantio, que
comegou no dia 1° de novembro, o agri-
cultor quer colher 60 sacos por hectare.
Por outro lado, o plantio de milho pas-
sou de 48 hectares para 72 hectares. “O
milho devera andar bem, pois ha falta de
produto e baixo estoque regulador. Mas,
com certeza, com a desvalorizacdo cam-
bial, a margem de lucro do produtor vai
ser bem mais apertada nesta safra. Pode-
mos € torcer para que o mercado nos re-
serve algumas surpresas, garantindo bons
pregos”, considera. Ele também torce
para que 0 atraso na germinagio do mi-
lho, causado pela falta de chuva, nio atin-
ja a produtividade média de 125 sacos
por hectares. Backes acabou financian-
do 70% da lavoura e, até a primeira quin-

zena de novembro, ainda nio havia re--

cebido os recursos, assumindo seus com-
promissos € cor}tando com que a verba
seja liberada até o final do més (prazo
limite para quitar as dividas contraidas).

Com as mesmas esperang¢as, O agri-
cultor Jodo Batista Afonso Pereira, do
sitio Boa Esperan¢a, em Corbélia/PR,
manteve as mesmas areas semeadas e a
tecnologia da safra passada: 100 hecta-
res de soja e 50 hectares de milho. Espe-
ra rendimentos proximos a 59 sacas de
soja/hectare e 115 sacas de milho/hecta-
re. Falando em pregos futuros, revela que
a cotagdo do milho na casa de RS 11,00,
em meados de novembro, traz um certo
animo. O preco médio do milho comer-
cializado na safra passada ficou em R$
9,00 o saco. Quanto a soja, com um cus-

Backes, de Corbélia/PR: as cotagies vdo
melhorar

to de produgdo de RS 330,00 por hecta-
res, reitera que somente o valor de US$
10,00 o saca representara lucro no bolso
do produtor. No ano passado, o preco
médio de RS 15,50 a saca é considerado
razoavel pelo produtor diante de uma rea-
lidade que antecedeu a mudanga cambial.
Em principio, Pereira ndo pensa em fazer
venda futura. “O mercado € uma incogni-
ta e vou esperar melhores pregos”, diz ele,
que financiou 80% da lavoura e nao car-
rega problemas de endividamento.

Os bons pregos obtidos na safra pas-
sada deram o empurrdo que faltava para
que o arrozeiro Roberto Coelho, da Fa-
zenda Sdo Francisco, em Miranda_/l\/IS,
decidisse ampliar em 25% o plantio de
arroz irrigado. Na propriedade sdo desti-
nados 1,1 mil hectares, além de mais 2,2
mil hectares tocados com parceiros.
Quando a colheita for deflagrada, a par-
tir de 15 de dezembro, 0 orizicul_tor esti-
ma uma produtividade de 7,2 mil quilos
por hectare (na sua fazenda) e de 6,5 mil
quilos por hectare na area cultivada com
0s parceiros. Na incessante luta para.bal-
xar o custo de produgdo, Coelho siste-
matizou 880 hectares da Fazenda Sdo
Francisco. “Com o uso desta tecnologia
a leaser, consegui reduzir em 40% o con-
sumo de agua”, comenta euférico. O seu
poder de fogo esta em vender o produto
no inicio da colheita pela cotagdo de R$
20,00 o saco. Com as oscilagdes do mer-
cado internacional, o clima de euforia dd
espago para um quadro um pouco dife-
rente. “Acho que a entrada do arroz ar-
gentino e uruguaio, de uma certa manei-
ra, esta travando a alto nos nossos pre-
¢0s”, tenta achar uma explicagdo. Cerca
de 75% da lavoura foi financiada via cus-
teio.

O agricultor Ulivar Favretto, do Mato

Pereira, de Corbélia/PR: o mercado é uma
incégnita

Grosso, carrega consigo um certo pessi-
mismo. E ndo € para menos, reforga ele.
“E impossivel estar empolgado se o cus-
to de producdo da soja calculado em USS
8,60 por saco contrasta com uma pers-
pectiva de precos, em maio, na base de
USS$ 7,50. Estamos na torcida para que
haja um aumento no consumo de protei-
na”, sustenta. Nos 2,8 mil hectares em
producio, areas espalhadas nos munici-
pios de Itiquira, Nova Mutum e Novo Sdo
Joaquim e tocadas entre seis irmdos , a
aplicagiio de adubos sofreu reducgdo (de
500 quilos por hectares usados em 98/99
para 380 quilos por hectare na safra de
verdo 99/2000), colocando em risco a
produtividade média de 53 sacos por hec-
tare que devera ficar na faixa de 50 sa-
cos. A falta de chuva também foi proble-
matica e acabou atrapalhando o plantio
—em meados da primeira quinzena de no-
vembro quando o normal era atingir 65%
do total da lavoura este percentual esta-
va em 40%. A esperanca de abocanhar
melhores pregos estd depositada no solo
de 600 hectares com a produlgdo de soja
precoce, pois o produto entrando no mer-
cado no més de fevereiro a expectativa ¢
conseguir alcangar US$ 10,00 o saco-
Nos 300 hectares de arroz de sequelro.
100 hectares a mais do que o ano anteri-
or, o rendimento médio devera ficar em
40 sacos por hectare.

Também um pouco desacreditado
com a soja esta o produtor gaticho Joa®
Carlos Carvalho, da Fazenda Verde, d€
Rondonépolis/MT. Para ele, o algodao ©
hoje uma cultura bem mais rentavel €
conta com incentivo por parte do estado-
Comparativos feitos, é claro, a partir de
calculos e mais cilculos. Apesar do cus-
to de produgao do algodao bater na casa
de USS$ 1 mil por hectare, a cotagao de
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Carvalho, de Rondonopolis/MT: o algodao estd

melhor que a soja

Coelho, de Miranda/MS: reduzindo o consumo
de dgua

RS 34,00 a arroba de pluma permite ao
agricultor uma margem de lucro de US$
350,00 por hectare a partir de uma pro-
dutividade média de 200 arrrobas de ca-
rogo por hectare. Sendo assim, a drea de
algoddo passou para 3,5 mil hectares —
um aumento de 40% sobre o ano anterior.
O forte da empresa Agropecuaria Basso
S/A estd na produgdo de sementes de soja,
algoddo e milho. O plantio de soja, que
ocupa trés mil hectares, foi reduzido em
10%. Motivo? Segundo Carvalho, a soja
hoje esta deixando de ser rentavel e prati-
camente ndo cobre o custo de produgio
de US$ 400,00. ““A gente mantém para ndo
abandonar a cultura”, comenta com a tris-
teza de quem ja semeou seis mil hectares
de soja em meados de 1994, 1995 e 1996.
A Agropecudria Basso comercializa por
ano 100 mil sacas (40 quilos ) de semen-
tes de soja e 30 mil sacas de milho. Fi

ESTIMATIVA DE AREA, PRODUCAO E PRODUTIVIDADE SEGUNDO A CNA
Ragices Area (mil ha) Produgéo (mil ha) Produtividade(kg/ha)
98/99 99/2000 Var.% 98/99 99/2000 - Var. % 98/99 99/2000 Var.%
"ARROZ
Norte 621,1 621,1 0,0% 1.109,9  1.109,9 0,0% 1.786,922  1.786,9 0,0%
Nordeste 7395 739,5 0,0% 1.151,4  1.162,3 0,9% 1.557,046 1.572 0,9%
Sudeste 228,3 216,5 -5,2% 467,6 361,7 -22,6% 2.048.252 1.659 -19%
Sul 1.218,5 1.155,0 -5,2% 6.708,0 5.617,1 -16,3% 5.505,157 4.868 -11,6%
C-Oeste 836,8 757.1 -9,5% 19410 16755  -187% 2.319,506 2.234 -3,7%
N/NE 1.360,6 1.360,6 0,0% 22613 22721 0,5% 1.661,982 1.670 0,5%
C-Sul 2.283,6 2.128,6 -6,8% 9.116,6  7.654,3 -16% 3.992,211 3.627 -9,1%
Brasil 3.644,2 3.489,2 -4,3% 11.377,9 . 9.9264  -12,8% 3.122,196 2.847 -8,8%
SOJA
Norte 46,6 46,6 0,0% 113,3 113,3% 0,0% 2.432 2.4321 0,0%
Nordeste 771,8 8449 9,5% 1.607,5 1.843,4 14,7% 2.083 2.181 4,7%
Sudeste 1.098,3 1.067.,4 -2,8% 2.758,6 2.650,4 -3,9% 2.512 2.486 -1%
Sul 6.033,8 6.193,0 2,6% 12.603,0  13.627,3 8,1% 2.089 2.188 4,8%
C-Oeste 4.980,1 4.924,0 1,1% 13.401,0  12.830,8  -4,3% 2.691 2.604 -3,2%
N/NE 818,4 891,5 8,9% 1.720,8  1.956,8 13,7% 2.103 2.195 4,4%
C-Sul 12.112,2 12.184,4 0,6% 28.762,5  29.108,6 1,2% 2.375 2.382 0,3%
Brasil 12.930,6 13.075,9 1,1% 30.4834  31.0653  1,9% 2.357 2.370 0,5%
YK A MILHO 12 SAFRA wo
Norte 659,4 6594 10518 . 0,0% 1594 ' 15943 0,0% 4% |
Nordeste 2.163,8 2.192,0 70,5% ~ 1.028 1.020" 0,8% . U
Sudeste 2.092,0 21863 2,0% 3295 3221 -2,3%
sul 3.800,4 3.879,5 2,7% 3.211 bmieEss § DA
C-Oeste 1.082,6 1.081,7 .  74% | 4455 4.133 -7,298% N
N/NE 2.823,2 2.851,4 Mo VI 1. 160 111563 0,6% 0
c-5ul 6.925,0 7.097,5 238275 @ 0,6% 3.422 3.359 -1,8% :ﬁ
Brasil 9.748,2 9.949,0 (/260705 274188 || 0,5% 2,767 2.710 -2, 1050
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PULVERIZACAO

Competéncia ¢ fundamental

ntre a planta a ser defendida e a
E maquina que pulveriza, ficam

dois fatores a melhor conhecer:
o defensivo e a erva daninha/inseto-pra-
ga a combater. Agora, quando os quatro
fatores sdo bem-conhecidos, temos, en-
tio, uma pulverizag¢do competente, ca-
racterizado com o seguinte check-list a
ser usado pelo agricultor interessado em
levar vantagem € ndo perder dinheiro:

W Verifique a melhor alternativa de
menor custo, mais eficiente e com mi-
nimo de defensivo.

B Use o pulverizador ou atomizador
do tamanho certo: muita maquina peque-
na é ruim. Pouca maquina grande ¢ pior
ainda.

M Treine operadores para fazer a cal-
da, selecionar o defensivo e abastecer
de forma rapida, e certa, sem derramar
produto no campo. iy,

B Sempre que puder, terceirize todo
servigo, desde que 0 riscO se€ja peque-
no. Empresas de aviagao sao boas, mas
alguns pilotos ainda estao em fase final
de aprendizado. _

B Saber determinar a quantidade ¢
estagio de infestagio de ervas daninhas

O professor
Luiz Vicente Gentil,
da Universidade
de Brasilia (UnB),
mostra o
‘caminho das pedras’
para um
trabalho bem-feito

¢ fundamental para fazer todo o traba-
lho de dessecagiio com herbicida. Deste
conhecimento vem o lucro ou prejuizo.
Invista num bom agronomo.

M A velocidade correta de pulveri-
zagdo deve ser a maior possivel, desde
que faga um servigo perfeito.

B Mantenha os defensivos guarda-
dos com um méximo de seguranga; se
for o caso, contrate guarda com escope-
ta. Alguns produtores ja venderam a fa-
zenda para pagar o defensivo roubado.

B Em local de vento e forte deriva,
invista em tecnologia com maquinas que

tenham cortina de vento, bico antideri-
va, plantando renques protetores de
eucalipto ou grevilea.

M Faga triplice lavagem do vasilhame,
evitando prejuizo de perda de resto do
balde, dano ecoldgico e multa do Ibama.

B Tenha um computador na fazenda
on line com o Instituto Nacional de Pes-
quisas Espaciais (INPE), determinando
os dias de chuva para programar as pul-
verizagdes, evitando risco de lavagem
do produto aplicado.

B Pulverizador autopropelido preci-
sa area minima de duas mil hectares para
compensar os investimento, ja que ele
trabalha de 150 a 200ha/dia. Solanéce-
as, feijdo e algoddo, que demandam att?
14 pulverizagdes, exigem drea menor, €
claro.

B Quando os bicos ficarem gastos,
troque todos eles de uma vez, nunca um
ou outro. A vazio deles fica assim: al-
guns jogam mais defensivo e outros nao
debelam a praga/moléstia.

B Quando for construir a pista de
v6o na fazenda, monte portico para big
bag, evitando perdas de tempo no abas-
tecimento de aeronaves.
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M Quando contratar servigo externo,
exija avido com GPS (satélite da Nasa
para orientagdo espacial). Da mesma
forma, no caso de autopropelido, com-
pre o que tenha computador de bordo.

| Pega ajuda nos orgaos de exten-
sdo, Embrapa, vizinhos e estude se vocé
ndo tiver agronomo, na regulagem, es-
colha do defensivo, calda ou determi-
nagao da praga/moléstia da lavoura.

M Proteja o operador usando equi-
pamentos de seguranga contra intoxica-
¢do, trabalhando contra o vento, cabine
a prova de po, luva ou protetor nasal.

B Sempre use os melhores bicos
existentes no mercado, de longa dura-
¢do, de ceramica ou outro, de baixo des-
gaste e especificos para aquela tarefa,
tipo cone cheio, feejet ou antideriva.

B Muito cuidado em regides onde
chove 30 dias direto na safra de verfo,
impedindo o controle de pragas e mo-
léstias. Tenha pronto o contrato com a
cia. de aviacdo para aproveitar um dia
de sol e terreno enlameado para fazer a
pulverizag¢do

B Defenda seus interesses. Qs ou-
tros vao defender os deles, como o re-
vendedor, empresa terceirizada, o fisco,
o contador, banco, empresa de planeja-
mento, o consultor. Se vocé esta pagan-
do, exija qualidade e nunca pague adi-
antado.

M Soja, algoddo e outros transgéni-
cos entrando no mercado exigem menos
da metade em defensivo, principalmen-
te na dessecacdo para plantio direto.

W Ervas dificeis (tiririca, corda-de-
viola, trapoeraba, joa-de-capote, leitei-
ro, arroz-vermelho, capins carrapicho,
maria-pretinha, capim-marmelada, gra-
ma-seda etc) exigem estudo detalhado
de como elimind-las a baixo custo de de-
fensivo, como as resistentes e com mi-
metismo biologico.

M Pragas de dificil controle, como
lagarta-do-cartucho no milho, exigem uma
operagdo mecanizada correta, como bai-
xa velocidade, mais calda e jato de menor
dngulo, do tipo cone cheio ou vazado.,

Il Calcule quanto custa cada pulve-
rizagdo. Tem casos de duas aplicacdes
de dessecante para o plantio direto em
que o produtor volta ao plantio conven-
cional porque gastou herbicida duas ve-
Zes.

M Se tiver que fazer 15 aplicacdes de
defensivos numa cultura, algo esta erra-
do. Cuide para ndo ter problemas, prin-
cipalmente no algodéo, com até US$ 300/
ha s6 em produto. Chega perto de um
desastre ecoldgico, quando a area da re-
gido, por exemplo, tiver 50 mil hectares
com estas lavouras. Estude bem este as-
sunto.

Calcular, calcular sempre — O
empresario precisa calcular o custo da
defesa dentro da produgdo, como nes-
tes dois exemplos reais:

Custo ha = nimero de aplicagoes
{custo/hora x rendimento) + (litro/hec-
tare de produto X prego produto)}

1) US$/ha =6 X {(US$ 10,34/hora
(TR) + US$9,53/hora (PULV) X 1/
6,8ha/hora) + ( USS$ 5,1/litros X 6,31i-
tros/ha)}

Ou, US$ 210,3/ha

O custo por hectare desta cultura vale
US$ 553,00, e o valor das seis pulveri-
zagdes vale 38,03% do total, o que €
proibitivo.

2) Outro caso de custo de tomate in-
dustrial, com US$ 1,650.00/ha, pode
ser calculado nas 12 pulverizagoes,
usando-se autopropelido com barra de
22 metros:

US$/ha =12 X {(US$45/hora X 1/
18ha/hora) + (US$ 12,1/litro X 4,5 li-
tro/ha}

Ou, US$ 683,28/ha.

O custo do hectare do tomate neste
exemplo vale US$ 1,650.00 e o das 12
pulverizacdes, 41,4% do total, o que
também ¢ insustentivel. A receita do
tomate a US$ 28.00/t posto usina, com
rendimento de 70t/ha, d4 uma rentabi-
lidade de 18,8% (1960/1650); fora o
alto risco que o tomate tem.

A solugdo para estes dois casos proi-
bitivos de custo de defesa passa pela
anélise das seguintes acoes:

1) repensar o numero de aplicagoes;

2) repensar a quantidade, marca ¢
dosagem do defensivo;

3) verificar as causas das maquinas
terem alto custo hora;

4) renegociar prego e condigdes de
pagamento do defensivo;

5) deixar de plantar a cultura;

6) terceirizar o servigo;

7) pensar em site specific farming
(agricultura de precisdo).

No caso de alugar avido para desse-
car, a conta pode ser feita assim: SSkg/
ha de soja com pagamento da pulveri-
zagdo depois da safra e em produto. Se
a soja estiver a US$ 9,50/saco, 0 cus-
to/ha fica = 55/60 X US$ 9,50 = US$
8,71/ha. Neste caso, o produtor deve
fazer o calculo do custo/ha para saber
se é mais barato usar barra propria ou
alugar avido. Cada caso é um caso, sen-
do que o fator oportunidade precisa ser
considerado, como o tempo de aplica-
¢do: um avido faz 60ha/hora; um pul-
verizador de 400 litros, apenas 4ha/
hora.

Uma analise mais detalhada vale o



Encontros técnicos e dias-de-campo: aqui se multiplica a melhor informacao para lida com

defensivos agricolas

Egquipamento de prote¢io individual (EPI): equipamento obrigatério sempre, no frio ou no calor

seguinte: a molécula do defensivo (fun-
gicida, herbicida ou inseticida) conta-
ta o corpo de um inseto, a folha da erva
daninha ou com a superficie de uma
bactéria. Esta molécula é transportada
pela dgua, o veiculo, no caso. Mas esta
molécula — cujo total sido trés litros/
ha de dessecante, por exemplo, numa
braquiaria em dessecagdo para plantio
direto — ndo chega facil ao local onde
esta o patogeno (0 “micrébio” a ser des-
truido), seja por estar escondido na par-
te de baixo da folha, protegido por uma
carapaga de cera, como a cochonilha,
ou porque ¢ densa a vegetagdo. Outras
vezes, 0 Inseto se esconde a 15cm de
profundidade no solo, como o perce-

vejo-castanho, e esta molécula ndo tem
como chegar la no fundo. Noutras ve-
zes, o produto a ser colhido vale tdo
pouco — como a tonelada de cana cus-
tando US$ 7,00 — que a aplicagdo de
quimico torna-se antiecondmica. Sdo
tantos os problemas com pulverizagdes,
que somente o estudo de cada caso par-
ticular resolve a situagdo a baixo cus-
to. Por tudo isto é que as formulas mi-
lagrosas sdo proibidas na mecanizagao
dos pulverizadores, atomizadores e pol-
vilhadoras. Chame um bom profissio-
nal da 4rea, que ele vai eleger a melhor
solugdo. Seja selecionando 0 blCO,. a
maquina, o defensivo, a pressdo, o sis-
tema, a diregdo do jato e assim por di-

ante. Esporos de fungos, como a da fer-
rugem-do-café, “voam™ até dois mil
metros de altitude, disseminando-se
com incrivel velocidade. Em cafezais
de 8 sacos/ha, o prego do defensivo ndo
compensa; ¢ melhor serrar o pé de café.
Agora, onde se tem uma agricultura e
mecanizagdo profissionais, e que ren-
de 60 sacos/ha de café, usamos os mais
eficientes defensivos e formas de des-
truir a bactéria, fungo ou inseto. Tem
defensivo que ndo mata o ovo do inse-
to, exigindo novas aplica¢des a medi-
da em que ele eclode. Outro caso é o
Inseto ou acaro ficar resistente; quanto
mais se coloca produto, menos ele mor-
re, pois sofreu mutagdo. E, na seqiién-
cia, € necessario produto cada vez mais
forte. E uma corrida de vida e morte
entre o defensivo e os patégenos.

Dentro deste cenario tao diverso en-
tre a planta a ser defendida, a maquina
que distribui a molécula sobre o pato-
geno, fica a do menor custo possivel,
seja em numero de aplicagdes, colocar
s6 produto necessario, evitar vento, la-
vagem pela chuva, comprar em ataca-
do o produto com os vizinhos ou usar
bicos de idéntica vazio em todos eles.
Ter-se uma pulverizagdo competente
exige conhecimento, trabalho e ajuda
do clima. Esse é um dos inimigos dos
pulverizadores, seja pelo trator n@o
entrar num terreno enlameado, as ma-
quinas trabalhando poucas horas anu-
ais (um pulverizador custa por hora tan-
to quanto um trator trés vezes mais
caro) ou chuva/vento nio deixam pul-
verizar enquanto o inseto faz o maior
banquete. Um agricultor do oeste bai-
ano perdeu dois pivds centrais de 240ha
com feijdo porque choveu seguido 20
dias, onde a mosca branca deu um pre-
juizo de meio milhdo de dolares. Nao
faliu porque tinha um sécio rico na
Europa.

O objetivo deste artigo ndo € dar
aula, mas conduzir o produtor ao ma-
ximo de vantagem. Assim, temos ain-
da outros topicos a serem lembrados:

1) Weather Monitor — compre €
instale um na fazenda. )

2) Controle do tamanho da parti-
cula — exija dos fabricantes de bicos
orientac¢do detalhada deste assunto.

3) Sobreposicio de faixa — sempre
use marcador de espuma, GPS de ori-
entacdo por alinhamento, faréis tipo S€-
aled beam e barras com bragos inde-
pendentes para remate de talh@o. :

4) Computador de bordo — use M-
quina/trator com todo recurso POSSiveI'

5) Operador — nunca coloque um
analfabeto ou sem qualificagdo para tra-
balhar em defesa. Fd
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A desinformacao é geral, dizem os técnicos

Ramos, do IAC: fazer manutencio e reguiagem
do equipamento a cada inicio de safra

AP TOS LRGBS R SECUR AN, 00 TR AR M X
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Noce, da Coopavel: o maior problema é o clima

Sem duvida nenhuma, o desconhe-
cimento é o calcanhar-de-aquiles de
uma pulverizagdo eficaz. Deficiéncia néo
so atribuida aos agricultores, mas tam-
bém a muitos técnicos e trabalhadores
desta area. Experts no assunto como o pes-
quisador cientifico do Centro de Mecani-
zagdo e Automacdo Agricola do Instituto
Agronomico de Campinas (IAC), Hamil-
ton Humberto Ramos, e o engenheiro
agronomo da Coopavel, de Cascavel/PR,
Marco Aurélio Noce, sdo undnimes ao
afirmarem que a desinformacao é geral
— desde principios bdsicos de operagao,
produto a ser utilizado para determinada
praga ou a”oenca, momento ideal da apli-
cagao, ate as condigcoes ambientais —
tornando a maioria das operagdes inefi-
cientes.
Um alerta deve ser levado em conta:
a assisténcia técnica de um proﬁssiona.l
capacit«gdo é regra bdsica para uma pul-
verizacdo bem-sucedida. Noce, coordena-
dor da equipe de tecnologia de aplicagéo
do Show Rural da Coopavel, evento pro-
gramado para fevereiro de 2000, conta
que o maior problema detectado Junto aos
associados é o climdtico, 4 maioria néo
leva em conta as recomendagées técnicas
a serem respeitadas, ou muitas vezes sio
obrigados a aplicar em condicdes adver-
sas, de ventos de até cinco quilémetros por

hora, umidade relativa do ar acima de 60%
e temperaturas amenas. “Em condi¢ées di-
ferentes, ha um comprometimento na efici-
éncia da aplica¢do entre 10% a 30%", es-
clarece. Na realidade, nao existe uma “re-
ceita de bolo”, acrescenta Ramos. Mas, mui-
tas vezes, o aumento da eficiéncia pode es-
tar ligada apenas a melhor distribuicdo ou
selecdo dos bicos de pulverizacio. Portan-
to, outra dica: o ideal é fazer a manutengao
e regulagem do equipamento a cada safra.
Os desperdicios no campo sdo bastante
elevados, porém dificeis de serem mensura-
dos, em fungdo de varidveis como o tipo de
cultura e o nivel tecnolégico empregado. Em
agées desenvolvidas pelo IAC, junto a peque-
nos e médios produtores, os resultados al-
cangados tém sido positivos, com redugées
no volume de calda em fungdo do aumento
da eficiéncia da pulverizagdo em taxas que
variam de 20% a 60%. Ramos cita ainda
como exemplos pesquisas da Embrapa Meio
Ambiente, de Jaguariina/SP, apontando
perdas de 77% na cultura do feijdo (deri-
va), de 76% a 59% para o tomate estaquea-
do (com 50 centimetros e 160 centimetros,
respectivamente). Um dos pontos delicados
ligados a pulverizagdo, afora a questio de
preservagdo ambiental, é a satide do agri-
cultor, ou seja, a seguranca do aplicador
frente ao risco de intoxicagdo da toxicidade
do produto. O pesquisador do IAC destaca
que, infelizmente, os produtores ndo sabem
se proteger. Segundo ele, uma pesquisa rea-
lizada pelo Programa Seguranca e Saiide do
Trabalhador Rural, em 1997, no estado de
Sdo Paulo, ilustrou bem este quadro. Cerca
de 32% dos entrevistados admitiram néo sq-
ber sequer a cor do rétulo que representq
maior perigo. A base de todo o problema
esta no fato do corpo do aplicador, em mui-
tos casos, ser alvo do produto. “Muitas ve-
zes, uma mudanga na forma de se utilizar o
equipamento pode aumentar a seguranca da
operagdo, como por exemplo pulverizar g
linha de cultura paralela a que se estd cami-
nhando, ou mesmo inverter o sentido de ca-
minhamento em fungdo do vento, na aplica-
¢do manual”. Trabalhos feitos pela Unesp
de Jaboticabal/SP, na cultura de algodéo tra-
tada com pulverizadores costais manuais,
apontaram reducoes superiores a 80% na
calda que atinge o corpo do operador, sim-
plesmente pela aplicagdo na linha paralela
a do caminhamento do aplicador. Ramos res-
salta que a pesquisa tem atuado no sentido
de retirar do agricultor a exclusividade das
agoes de protecdo, buscando reduzir o risco
na fonte, através do desenvolvimento de pro-
dutos mais especificos e menos toxicos, além
de equipamentos mais eficientes, que redu-
zem sensivelmente as perdas e, conseqiiente-
mente, a exposi¢do do produtor e do ambi-
ente.
Obrigatorio por lei, 0 uso de equipamen-
tos de protegdo individual (EPI’s) é pratica-
mente desconsiderado. “Poucos utilizam o

EPI, ou acabam fazendo-o parcialmente”,
admite o agrénomo da Coopavel. A des-
culpa mais usual é calor insuportdvel e o
desconforto causados pela roupa. Mas isto
ja pode ser descartado como empecilho,
pois o mercado brasileiro oferece roupas
de excelente qualidade, confeccionadas
com algoddo impermeabilizado ou Tyvek,
que reduzem o desconforto térmico do
aplicador e sdo adequadas ao clima tro-
pical, acrescenta o pesquisador do IAC.
Os dois agrénomos recomendam, em caso
de duvidas quanto o tipo de EPI a ser usa-
do para determinada aplicagdo, a consul-
ta de um técnico, receitudrio agronémico
ou observar na prépria bula do produto.

A previsdo da Coopavel é de que seus
associados fagam entre quatro e cinco
baterias, contando com o dessecante,
sendo duas para o controle de ervas da-
ninhas e o restante para o controle na
infestagio de pragas ou doengas. De
acordo com Noce, as aplicagées ndo tém
se reduzido, pois os produtos estdo mais
concentrados.

Questoes polémicas — Outros assun-
tos considerados polémicos sdo a compra
de defensivos sem receitudrio agrononii-
co e o descarte de embalagens. Agoes que,
realmente, fazem parte do dia-a-dia do
campo, lamentam Hamilton Ramos e Mar-
co Aurélio Noce. A pesquisa feita pelo
Programa Seguranga e Satude do Traba-
lhador Rural, no estado de Sao Paulo, in-
dica que 57% dos agricultores entrevis-
tados disseram nao utilizar o receitudrio
agronémico como fonte de orientagdo. E,
o pior: 11% desconheciam o que é tal exi-
géncia. Mas, é o descarte de embalagens
que tem atormentado os agricultores. A
grande duvida é o que fazer com as em-
balagens. Uma das saidas que comegamn
a despontar é a utilizagdo de sistemas de
reciclagem. Projetos para usinas de reci-
clagens na regido de Cascavel/PR estdo
sendo desenvolvidos como alternativa,
adianta o agrénomo da Coopavel. “‘Como
a recomendacdo oficial é muito compli-
cada, muitos agricultores acabam enter-
rando ou queimando as embalagens e ira-
zendo graves problemas ao meio ambien-
te, liberando produtos téxicos para a at-
mosfera e solo”, informa ele. O pesquisa-
dor do IAC pondera que os sistemas de
reciclagens tém Se mostrado antiecono-
micos. Embora o volume de embalagens
seja muito grande, o peso por unidade é
muito pequeno. Com isso, a quantidade
de material reciclavel é insuficiente pard
a manutengio de uma empresa de reci-
clagem e inviabiliza o transporte a mé-
dia e longas distdncias. “Mesmo assin,
algumas empresas de reciclagem e cen-
tros de triagem de embalagens para en-
vio a empresas de reciclagem estdo fun-
cionando com sucesso no estado de Sao
Paulo”, salienta Ramos.
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e cinco milhdes de hectares,

saem 330 milhdes de toneladas

com cana, podendo render 23 bi-
lhdes de litros de alcool, fazendo rodar
a frota nacional de automéveis e geran-
do divisas via exportagio. Gastamos USS$
1,8 bilhdo/ano nos 450 mil tratores que
tocam as tarefas de campo. Os gratis fo-
tons solares sdo sintetizados nas folhas
de 700 milhdes de toneladas de vegetais
todo ano, enriquecendo o agribusiness
nacional em 37% do PIB. Como se isto
ndo bastasse, temos ainda 99 milhdes de
toneladas anuais de bagago de cana com
50% de umidade, todo ele bem-aprovei-
tado, e libertando as usinas da compra
de energia externa.

A natureza da energia de graga ao
homem, cabendo a ele apenas adminis-
trar este recurso, principalmente no cam-
po, onde ele ¢ farto e mal-aproveitado.
Quedas dagua existem, mas ainda impor-
tamos petroleo do Oriente Médio para
movimentar nossas plantadeiras ou co-
lher as 80 milhdes de toneladas de graos
e oleaginosas.

FONTES DE ENERGIA

As opcoes para 0 meio rural

A decisio pelo
emprego de uma ou
mais fontes passa por
um estudo de
viabilidade economica.
Sd assim o produtor
terd o retorno
assegurado em fungaio
dos investimentos
realizados

Luiz Vicente Gentil
E-mail: gentil22@unb.br

Os produtores precisam reduzir os
custos de produgdo, usando tecnologias
energéticas para otimizar a lucratividade
do seu negocio. Neste sentido, o correto

uso da energia € basico. Erros ficam caro,
como o da empresa que plantou 5.000ha
de eucalipto para suprir de carvdo uma
indistria de cimento. Dentro de seis anos,
o Oleo pesado ficou mais barato que 0
carvio. E ai? Ai a fazenda trocou a flo-
resta por hortifruticereais, um processo
que durou anos e deu muito trabalho.
Planejamento energético amador causa
isto no campo.

De outro lado, de forma inteligente,
a colénia de imigrantes europeus insta-
lada no sul do Brasil sempre utilizou tur-
binas digua para movimentar moinhos,
gerando energia elétrica ¢ acionando
agroindustrias. Este habito de bem usar
as fontes gratis de energia precisa ser €S-
gatado com a chegada da globalizagao ©
da nova filosofia chamada do “chora
menos quem pode mais”. .

As duas energias mais usadas ainda
580 0 Oleo diesel, metade importado, € @
eletricidade gerada pelas nossas hidrelé-
tricas. No primeiro caso, tempos que ©
preco do diesel reflete bem o que ¢ uma
ditadura do estado, pois custa o dobro do
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Irrigacao: uma das atividades que mais consomem energia no meio rural

prego do diesel americano. E que, aqui,
a caneta do ministro dita o prego, e 14 a
livre concorréncia vende o barato e bom
diesel.

A matriz energética dentro da produ-
¢do agricola brasileira precisa ser enten-
dida de algumas formas. Primeiro é a dis-
ponibilidade de varias energias; a segun-
da, sua produgdo, distribuigio; e, tercei-
ra, o uso pelo produtor.

Além destas duas formas de energia
mais consumidas no campo — diesel e
eletricidade — as outras so: bagaco de
cana, tragdo animal, 4gua, lenha, gasoli-
na, alcool, sol, vento, carvdo, biomassa,
gravidade e energia nuclear. Cada uma
delas tem um uso adequado para deter-
minado fim, mas todas gerando movi-
mento, forga ou trabalho.

Energia ideal ¢ aquela em que se te-

nha baixo custo, facil e farta obtengdo,
auséncia de residuos, barato mecanismo
e versatilidade de aplicagdo. Mas, para
que isto aconteca, a praticidade em nivel
de campo ndo ¢ tdo simples assim. No
caso do diesel, o produtor telefona e pede
um caminhdo com 20 mil litros, que se-
rdo colocados no tanque da fazenda em
24 horas. No caso da eletricidade, preci-
sa-se pagar US$ 4 mil por quilémetro em
posteagdo e ﬁq trifdsico para chegar ao
consumo, movimentando pivs centrais,
motores elétricos e a TV de descanso a
noite. Isto quando a alta-tensdo passa na
cidade. Muitos estados ainda nao tem li-
nhoes de alta tensdo, consumindo eletri-
cidade de alto preco e baixa poténcia pro-
duzida em motores diesel, cujo combus-
tivel roda em caminhdes por mais de
2.000km.
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Nesta guerra pela conquista de baixo
custo energético, o produtor apela para
todas alternativas.

A mais comum delas é reduzir o con-
sumo do diesel pelo plantio direto, onde,
a cada 100 litros no plantio, s6 se usam
25, ja que o preparo do solo desaparece.
Trabalho da Universidade de Brasilia
(UnB) mostra isto em lavouras de ve-
rdo. Se tivermos duas safras anuais usan-
do o PD, os valores sdo mais vantajo-
sos. A boa assisténcia na alimentacio
diesel dos motores ¢ fundamental para
melhorar o desempenho, seja em bom-
ba e bicos injetores, uso de filtros de
primeira linha, diesel de qualidade su-
perior, embora no Brasil a qualidade e
o indice cetano seja muito baixo (ceta-
nagem ¢ o “indice octano do diesel”).
Principalmente quando estes motores
acionam grupos geradores, motores de
pivos centrais, estacionarios em agroin-
dustrias e os das mdaquinas agricolas
como tratores, colheitadeiras e cami-
nhdes, onde o consumo ¢ alto ou traba-
lham muitas horas por ano.

Esta conta é facil de fazer: se uma
fazenda tiver 10 colheitadeiras traba-
lhando 600 horas por ano a um consu-
mo de 22 litros por hora; se tiver 25 tra-
tores com 1.200 horas por ano e consu-
mo de 12 litros por hora; se tiver dois
pivds centrais trabalhando 1.400 horas
por ano a um consumo de 28 litros por
hora; se tiver um grupo gerador atuan-
do numa UBS/energia trabalhado qua-
tro mil horas, consumindo 25 litros por
hora, e se o prego do diesel estiver a US$

0,40/litro, a economia anual sera de US$
32.479,00 na fazenda, reduzindo-se o

consumo em apenas 12%. Isto ¢ facil-
mente obtido com as recomendagdes da
manutengdo preventiva citadas no ma-
nual do fabricante. Isto sem contar a
economia de oficina em bomba, bico,
mao-de-obra, retifica e filtro, o que vale
outro tanto semelhante a este. Um tra-
tor de 80hp trabalhando numa so6 safra
anual de 900 horas/ano, consumindo
nove litros/hora, traria uma economia de
US$ 389,00/ano.

Entre todas as fontes de energia da
fazenda, a melhor delas ¢ a eletricida-
de, ja que exige motor de menor prego,
tem baixo custo, mais longa vida, prati-
camente ndo tem manutengdo, nao pro-
duz residuo e trabalha em siléncio e sem
polui¢do 24 horas/dia. Apenas uma’h-
mitagdo tem o motor elétrico, que € a
versatilidade. Seria dificil ter-se trator
energizado com motor elétrico e fio de
4km arrastando-se pelo campo. Ainda
ndo se conseguiu tecnologia para arma-
zenar eletricidade de alta poténcia. Ba-
terias e pilhas, s6 para pequena deman-
da; nem para chuveiro funciona. Alguns
cortadores de grama e enceradeiras fun-
cionam mais para atender tarefas de jar-
dinagem/domésticas com motores me-
nores de lhp.

Por exemplo, se alguém inventasse
um sistema para armazenar energia de
um raio, ficaria milionario. _

Exemplo disto é o pivo central aci-
onado com diesel ou elétrico. A energia
diesel é o dobro ou o triplo do custo,
sendo que muitos faliram ao usar motor
diesel, em culturas de baixa rentabili-
dade. O pivd so serd usado quando se
consegue pagar as altas despesas do dl:
esel, como batata, feijdo, tomate, café
ou hortifratis, que tém valor agregado.
Plantar soja sob piv seria uma ingenui-
dade, assim como trigo em condigdes
normais. Seguidamente, no entanto, se
consegue fazer dinheiro usando-se la-
voura extensiva elétrico-pivotada. Por
exemplo: 6t/ha de trigo; arroz a US$
11,00/saca; 11t de milho/ha; 130t/ha C!e
tomate, desde que o prego ndo esteja
deprimido. r

Além do diesel e eletricidade, €x1s-
tem outras energias trabalhando em con-
digdes especificas, como:

BAGACO DE CANA

Cada tonelada de cana rende 70% de
caldo e 30% de bagago, que é o segredo
da energia da usina na produgdo do al-
cool e agtcar. Ele é espremido até 50%
de umidade, queimado em caldeiras para
gerar vapor e, depois, eletricidade via
turbina. Tem casos da usina abastecer
cidades em periodos de black-out, sen-



Usina de cana-de-agiicar: o hagago pode ser a maior rigueza

do o custo dela quase zero. No passado,
alguns tentaram fazer dlcool de mandi-
oca e fracassaram, pois esqueceram que
ela ndo tem bagago. Numa usina, a coisa
funciona assim: na primeira semana, as
usinas usam lenha, para iniciar o proces-
so. Logo depois, desligam toda a energia
externa da companhia estadual e se movi-
mentam sozinhas, abastecendo a industria,
agricultura, residéncias e vendendo ener-
gia, se quiserem, para o governo. Sao mais
de 500 industrias trabalhando, e vdo bem.
O bagago ¢ tdo abundante que sobram
montanhas dele nas usinas com caldeiras
de alta eficiéncia, a grande maioria des-
perdigada. Se os usineiros fossem mais
empresarios, teriam usinas vendendo esta
energia elétrica para o governo, que a com-
pra a prego de mercado, ja que ele ndo
tem mais dinheiro para investir em hidre-
létrica.

SOL

O sol nos manda energia em forma de
radiagdo, fotons, temperatura e luz, sendo
que aparelhos e condigdes existem para
captar este beneficio gratis e farto da na-
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tureza. O primeiro deles € o painel solar,
transformando fotons em eletricidade por
meio de placas de silicio puro. Sdo usa-
dos em propriedades sem fiagdo em 38
atividades, dentre elas, bateria, TV, cerca
elétrica, lampada, telefone, radiocomuni-
cagdo, mata-mosquito, porteira eletroni-
ca e bombas d/agua. Outro uso do sol é a
radiagdo na secagem de produtos coloca-
dos no terreiro, além da sua luz 12 horas/
dia ser fonte da vida acionando a fotos-
sintese. Nela e de forma simples, o foton
do sol se une ao processo do carbono, hi-
drogénio e oxigénio, gerando a vida ve-
getal na clorofila das folhas. De outro lado,
existem painéis de aquecimento dagua via
sol que ndo tém significagdo no campo.
Num lugar quente e de sol, ndo se precisa
esquentar agua para tomar banho.

AGUA

Carneiros hidraulicos, turbinas e
bomba de pas para regatos sdo os equi-
pamentos mais usados. Junto com o di-
ferencial das transmissdes, o carneiro é
uma das mais inteligentes invengdes do
homem, pois usa a energia cinética da
agua para elevar a propria agua, num
mecanismo zero manutencao/custo e 24
horas/dia. Infelizmente, é pouco usado.
De outro lado, a turbina aproveita cursos
dagua recalcando para canais, bebedou-
ros, reservatorios, irrigando hortas e ja
usada no Egito ha cinco mil anos. O go-
verno e produtores tém interesse na ge-
ragdo e venda desta eletricidade dos rios
que passam pelas fazendas, ja que aque-
le perdeu crédito externo para construir
novas hidrelétricas e este precisa agre-
gar valor a receita da propriedade com
0s seus recursos energeticos. Sapezal/MT
¢ abastecida com uma destas da iniciati-
va privada e gerada no rio Juruena.

VENTO/AR

Exigindo forte e constante vento, o
catavento ¢ forma barata de energia usa-
da em bebedouros, compressores, carga
em baterias e recalque dagua para luga-
res distantes. Entre todos as formas, € a
que oferece o menor custo por hp, pois
tem eficiéncia energética com pequeno
investimento. Regides continentais ndo
sdo aconselhaveis para eles; mas, a beira
mar ou em regides ventosas, sio muito
uteis. Até salinas o usam em lagoas da
produgio de sal. Separadores pneumati-
cos de grdos num processo, densimeétri-
co, usam a flutuagdo do ar para separar e
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classificar o produto, principalmente café
€ cereais.

ALCOOL/GASOLINA/GLP

O gas de cozinha ou GLP (gas lique-
feito de petréleo) é usado em avicultura
no aquecimento dos pintos na primeira
quinzena, no langa-chama ou vassoura-
de-fogo, nos fogdes agroindustriais ou
domésticos. O dlcool e a gasolina sdo
fontes de energia de menor qualidade na
agricultura por terem pequeno rendimen-
to termomecanico, ndo sendo adequados
aos motores exigentes em torque € mais
caros. Nem caminhdes/tratores das usi-
nas de alcool o usam como fonte de ener-
gia, apesar de terem o produto em casa e
a baixo custo.

LENHA/CARVAO

A lenha e o carvdo sdo importantes
fontes e energia, principalmente nas fron-
teiras agricolas, com mata abundante,
como as regides Norte e Centro-Oeste.
Esta lenha ou carvio é utilizada para ge-
ra¢do de energia em maquinas de proces-
samento, entre elas secadores, turbinas,
caldeiras, agroindustrias, cubilds e fogdes
domesticos, é claro. Algumas cooperati-
vas plantam florestas de eucalipto com
até 3.000ha, abastecendo suas industrias
de processamento de 6leo vegetal, ragdo,
algoddo e até de fio de seda. Energia far-
ta e barata, embora demore cerca de seis
anos.

ANIMAL

Em regides com terreno acidentado,
de pequenas propriedades, com cultura
permanente de ruas estreitas, pedregosas
ou de menor tecnologia, ainda se usa a
tragc@o do burro ou boi. Na india, se usa o
bufalo; no Himalaia, o yak; em algumas

regides da Europa, a vaca, que da a car-
ne, leite e tragfio animal.

BIOMASSA

No Brasil, esta alternativa energética
ndo pegou pela falta de praticidade, bai-
xo rendimento e alto risco. Os digesto-
res de restos vegetais e animais, ao pro-
duzirem metano ou alcool, fracassaram,
embora com lei permitindo produzir 4l-
cool fora das usinas, incluindo-se ai um
malsucedido entusiasmo na década de 80.
Na China comunista, sdo aproveitados
dejetos humanos na produgio de metano
em biodigestores ao longo das estradas,
Jj4 que a populagdo é de bilhdes, ndo exis-
tem mais matas, grandes rios, usinas ato-
micas, e a energia la é bem-aproveitada.
Nao ¢ como no Brasil, onde se joga fora
a energia farta e barata.

Entre todos assuntos energéticos, os
mais importantes sdo investimentos e
administra¢do. Assim, cada caso tem uma
solugdo especifica, onde o uso, condicdes
locais, pregos, nivel de tecnologia e as
relagdes custo-beneficio é que decidem
0 caminho a tomar. Por exemplo: o cata-
vento ¢ usado em regides até 100km do
litoral onde o vento € farto e constante.
O painel solar nas regides onde ndo existe
eletrificagdo rural e a demanda ¢ de bai-
xa poténcia, sem nuvens e locais ermos.
A eletricidade ¢ a rainha das energias,
devendo ser dada preferéncia a ela, sem-
pre que possivel. O carneiro hidraulico e
a turbina serdo usados em pequenos vo-
lumes dagua, com desnivel minimo de
trés metros, média vazdo e pequeno con-
sumo, como bebedouro, residéncia, tan-
que de hortifratis. Em relagdo ao 6leo
diesel, o gerente local da distribuidora
sera chamado pelo produtor ou coopera-
tiva explicando a cetanagem e sua quali-
dade fisico-quimica. O diesel brasileiro
¢ um dos piores do mundo, com produ-
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Painel solar: para radiocomunicagiao em fazenda
sem energia elétrica

tos la colocados roubando a vida e po-
téncia dos motores, seja de colheitadei-
ras, tratores ou grupos geradores. Em se
tratando de energia, ndo se aceita mais
usar a primeira que aparecer, principal-
mente quando se sabe que o dinheiro ndo
agilienta mais desaforos.

Ha quatro anos, foi langada uma ga-
solina tipo premium, de maior octana-
gem, realgando-se virtudes do produto.
A realidade foi bem outra, pois industri-
as de automoveis e de combustiveis fo-
ram processadas pelos prejuizos em mo-
tores fundidos e danificados destes vei-
culos importados de melhor engenharia.
O outro lado também ¢ verdadeiro, onde
alguns veiculos ndo usam gasolina aditi-
vada, pois sdo projetados para gasolina
inferior, inclusive com alcool de até 26%.

Como exemplo, temos o sr. José, que
dispde de um pivo de 120ha com algo-
dao em Pedra Preta/MT. Ele tira 210@/
ha, num valor de US$ 4,30/@, onde ndo .
existe eletricidade ou poténcia abastecen-
do um deles com motor de 250hp. Muito
menos os cinco que planejava instalar. A
solugdo foi colocar motor diesel movido
a um custo energético trés vezes maior.
Calcula-se o custo da arroba de algodéo
diesel-movido entre varios cendrios e
verifica-se 0 prego minimo da arroba é
capaz de pagar este diesel. O mesmo ra-
ciocinio vale para café, cebola, milho-
doce, abobora etc. Nédo existe o caro ou
o barato na energia das maquinas. Existe
a que da lucro e a que da prejuizo. Os
produtores precisam fazer estas contas
para decidir.

Gds butano (GLP): para as vassouras-de-fogo na
limpeza do canavial



Um vasto mercado

a ser explorado

0 mercado de equipamentos para gerar
energia no meio rural esboga sinais
de reacdo. Em outras palavras, dentro deste
enfoque, o Brasil rural é um gigante ador-
mecido, mas que comega a despertar. 4
aposta é dos empresdrios ligados ao ramo.
Apesar da falta de recursos especificos
para investimentos nesta drea, 0s negoci-
os fechados em 1999 refletem bem este ani-
mo.

Na conquista deste terreno, até o anti-
go catavento sofreu uma mudanga de con-
ceitos. E, é claro, para melhor. Ele se mo-
dernizou. No mercado ha quatro anos, o
cavalo mecdnico — um sistema de contra-
peso que trabalha com menos vento e mai-
or volume de dgua por hora — vem puxan-
do e comandando as vendas da Cataven-
tos Kenya Ltda, de Encantado/RS, no mer-
cado deste a década de 70. A comerciali-
zagdo média de 500 cataventos por ano
deverd ser 40% superior este ano, calcula
o diretor Francisco Vichinheski. A justifi-
cativa estd na proximidade de um ano elei-
toral, o que acaba aquecendo os negécios,
e a divulgagdo desta nova tecnologia em
12 feiras agropecudrias espalhadas pelo
Pais. Sdo Paulo e o Nordeste tém respon-
dido muito bem ao produto, ao lado do Rio
Grande do Sul. As exportagées sdo mais
centralizadas na América Central e repre-
sentam 10% do volume total. Um equipa-
mento completo com cavalo mecdnico cus-
ta, em média, R$ 3 mil e usa cinco litros de
agua por bombada.

Ja para o diretor-presidente da Helio-
dindmica S/A, Bruno Topel, o mercado estd
reagindo bem este ano a partir da consci-
entizagdo sobre a importancia da energia
solar. A fabrica situada em Vargem Gran-
de’ Paulista/SP produz placas que geram
energia elétrica através da energia solar.
“Temos um mercado em potencial a explo-
rar, mas que na realidade fica muito atre-
lado a falta de financiamento. Sao 40 mi-
lhées de pessoas sem energia elétrica no
Brasil. Agora, depois de anos de muito tra-
balho, estamos colhendo os resultados”,
sustenta ele. Diante desta realidade, des-
pontam como clientes os estados do Cen-
tro-Oeste, Norte e Nordeste. Um kit bdsi-
co para iluminagdo, o que tem maior sai-
da, custa em média RS 1 mil. Topel cita
como vantagens o custo acessivel do equi-
pamento e a confiabilidade, por ter uma
vida util de 25 anos.

Trabalhando com grupos geradores hd
mais de 45 anos, a Stemac, com sede em
Porto Alegre/RS, acredita em uma forte re-
cuperagao no ano 2000. Na visdo de dire-
tor-presidente, Jorge Luiz Buneder, os in-
vestimentos por parte dos produtores se-
rdo reativados com base na recuperagdo e
valorizagdo dos commodities no mercado
internacional. “Estamos prevendo um cres-
cimento gradual e lento nos negocios. Pe-

Vichinheski, da Cataventos Kenia: os negdcios
aquecem em ano eleitoral

nalizado pelas dificuldades econdmicas do
Pais, o agricultor, nos ultimos anos, tem fi-
cado restrito a reiniciar o ciclo de investi-
mentos”, tenta explicar. Os grupos gerado-
res, de diversos modelos e poténcias varian-
do entre 30 Kvas a trés mil Kvas, sdo mais
usados em sistemas de secagens de cereais e
armazenamentos de grdos (em especial nas
regioes Centro-Oeste e Norte) e tém um cus-
to entre R$ 20 mil a R$ 300 mil. A tendéncia
da empresa para 1999 é repetir o faturamento
de R$ 120 milhoes registrado no ano passa-
do, no qual a area agricola responde pela
fatia de 7%. Cerca de 10% dos equipamen-
tos sdo exportados para paises do Mercosul.
Buneder destaca que os grupos geradores sao
uma alternativa mais econémica frente ao de-
senvolvimento de linhas de transmissdo a
longas distancias.

O sucesso de vendas alcangado em 1998
pela Yanmar do Brasil S/A, de Indaiatuba/
SP. com a marca de 10 mil motores (um dos
melhores resultados nos ultimos cinco anos),
ndo devera se repetir no fechamento deste
ano. Uma queda de 30% é projetada pelo
coordenador de planejamento, propaganda
e marketing da empresa, Pedro Lima. “Até o
primeiro trimestre, as vendas vinham bem.
Depois do acordo com o FMI, as coisas pa-
raram, e a liberagdo de financiamentos, que
Jja era restrita, ficou ainda mais rigorosa e
dificil’, observa ele. Ainda fazendo uma and-
lise um pouco mais contextualizada, Lima
enfatiza que os motores a diesel acabaram
perdendo terreno nos tltimos 20 ou 30 anos
com o advento da energia elétrica. “Na rea-
lidade, o nosso mercado esta nos paises em
fase de desenvolvimento ou subdesenvolvi-
dos”, acrescenta. La fora, os maiores clien-
tes sdo a América espanhola e a Africa. Cer-
ca de 90% dos motores sao usados como
motobombas para irriga¢do e geradores de
energia, encontrando mercado certo no Nor-
deste em projetos especificos para irrigacdo.
Na linha para o campo, prevalece a de mo-
tores diesel estacionario, horizontal a qua-
tro tempos, poténcia de 7 a 15cv, com um
preco médio variavel na faixa de RS 4 mil.

Quem também tem muito a comemorar é

Lima, da Yanmar: acordo com o FMI
atrapalhou as vendas

a MWM Motores Diesel Ltda, de Sdo Pau-
lo/SP. Mesmo sem arriscar um percentual,
o supervisor de marketing da empresa, Mu-
rillo Pellizzon, ressalta que o ano de 1999
serd encerrado com um acréscimo na co-
mercializa¢do da linha de motores gera-
dores de energia para o meio rural. Fren-
te a um faturamento de R$ 300 milhdes
registrado no ano passado, o campo res-
pondeu por R§ 30 milhdes. Otimista, Pe-
llizon vislumbra uma safra de verdo 2000
de bons resultados em direcdo a retomada
de investimento na drea agricola, além
deste tipo de produto ser favorecido pelas
dificuldades de se levar energia elétrica
para as extensas dreas do Centro-Oeste e
Nordeste, sem contar também como de-
manda o fato da ocorréncia de blecautes
constantes nas regioes Sul e Sudeste. Tan-
to os motores geradores de energia quan-
to os estacionarios (estes mais usados para
irrigagdo), com poténcias varidveis entre
50 cavalos até 300 cavalos, sdo comerci-
alizados em todo o Pals e também expor-
tados para mais de 635 paises (América
Latina, paises andinos, América Central,
Cuba, Africa e Asia). No caso da Usicron
— Usinagem e Caldeiraria Ltda, de Be-
tim/MG, a situacdo é bem diferente. Os ne-
gocios estdo praticamente parados em de-
corréncia do desestimulo ao Prodlcool,
afirma o diretor da empresa, José Prates.
As caldeiras feitas sob encomenda e os tro-
cadores de calor sdo justamente destina-
dos a fabricagdo de aguardente e dlcool.
O empresario recorda que no periodo du-
reo, entre 1984 e 1988, eram projetadas e
fabricadas até trés microdestilarias/ano,
ou seja, um investimento na ordem de US$
100 a US$ 150 mil. Os estados comprado-
res eram Minas Gerais, Mato Grosso e
Goids. “Estamos acreditando na reativa-
¢do do Prodlcool a partir do ano 2000. Ja
estamos até recebendo algumas consultas
nesta drea”, prevé ele. Hoje, a principal
fonte de renda estd na torre de transmis-
sdo elétrica para o meio rural, com um
Sfaturamento mensal na casa de R$ 100 a

R$ 120 mil. ¥ J
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RODADA DO MILENIO

Vamos derrubar as bharreiras

Por anteceder a
Rodada do Milénio,
que abriu em Seattle/
EUA no final de
novembro, a 10°
Reunido da Junta
Interamericana de
Agricultura, em
Salvador, ganhou
uma conotacao mais
politica. Mas a grita
foi geral contra o
protecionismo

Texto e fotos: Adriana Langon

10* Reunifo da Junta Interame-
Aricana de Agricultura (6rgédo
superior do Instituto Interame-
ricano de Cooperagdo para a Agricultu-
ra — IICA — entidade gerida pelos 34
estados-membros), realizada em Salva-
dor/BA, no més de outubro, marcou o
tom da tao-esperada Rodada do Milénio,
da Organiza¢do Mundial do Comércio
(OMC), que abriu as discussdes em Se-
attle/EUA no final de novembro. Foram
necessarios trés dias de intensas negoci-
agdes, com os trabalhos finais avangan-
do pela madrugada, para dar origem a
formulagdo da Declaragio de Salvador.
O documento retratou a posi¢io undni-
me de 21 paises dos 34 participantes do
IICA — as 13 comunidades do Caribe
(Caricom) néo assinaram a carta — na
guerra contra a pratica de subsidios agri-
colas, a favor da abertura de novos mer-
cados e da liberaliza¢do do coméreio in-
ternacional de alimentos,
Na opinido do ministro da Agricultu-
ra, Marcus Vinicius Pratini de Moraes, a
declaragdo reflete o consenso entre os
paises latino-americanos importadores e
exportadores. Na realidade, nio houve
auséncia do Caribe, alinhavou o diretor
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Vice-ministro da Agricultura dos Estados Unidos, Richard Romminger, e o ministro da Agricultura do

-

Brasil, Marcus Vinicius Pratini de Moraes: a Savor da reducio dos subsidios

do Centro Regional Sul do IICA, o bra-
sileiro Hélio de Macedo Soares. Justifi-
cou como principal motivo o fato de so-
mente os chefes de governos dos estados
do Caricom efetuarem as negociagdes e
tomadas de decisdes, ficando, portanto,
as autoridades presentes sem autonomia
para assinar o documento. “Uma atitude
sem peso politico”, complementou Pra-
tini de Moraes, ja que o Caribe é impor-
tador de alimentos. Para Soares, no en-
tanto, este encontro as vesperas da Ro-
dada do Milénio ganhou uma dimensio
politica muito importante.

Nem mesmo a auséncia do embaixa-
dor Nestor Osorio, da Colombia, presi-
dente do Comité de Agricultura da OMC,
a presenga mais aguardada no evento,
esfriou os debates entre os ministros ¢
chefes de delegagdes. O brilho especial
acabou ficando por conta do vice-minis-
tro da Agricultura dos Estados Unidos,
Richard Romminger.

Pratini de Moraes, considerado prin-
cipal articulador nas negociagdes multi-
laterais e bilaterais desencadeadas em
Salvador, ressaltou que a pauta agricola
deve ser prioridade na Rodada do Milé-
nio e atacou os subsidios concedidos pela

Unido Européia. “A Unido Européia € a
grande vili das grandes oscilagdes e das
quedas de pregos das commodities agri-
colas”, disparou ele. Marco Maciel, vice-
presidente da Repuiblica, presente a aber-
tura dos trabalhos, também defendeu o
fim dos subsidios e a urgéncia da agri-
cultura receber um tratamento priorita-
rio na rodada de negociagdes da OMC.
Este movimento totalmente favoravel
a eliminagdo de subsidios e redugio das
barreiras tem total apoio do governo nor-
te-americano, reiterou o vice-ministro da
Agricultura dos EUA. Segundo ele, cer-
ca de 85% dos subsidios do mundo estdo
concentrados na-Unido Européia € me-
nos de 2% nos Estados Unidos. Rommin-
ger sinalizou que o volume de US$ 20
bilhdes, destinados para o apoio aos pro-
dutores norte-americanos neste ano, po-
dera ser revisto e reduzido na mesma
medida que a Unido Européia também
caminhar neste sentido. Uma luta consi-
derada muito dificil pelo ministro da
Agricultura do Chile, Angel Sartori. “A
partir de Seattle, teremos discussdes €
reunides arduas. Nada faceis. Mas, mes-
mo assim, temos que entrar com um pen-
samento vitorioso”, reconheceu ele, com
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0s pés mais no chido. Entretanto, bem
mais realista, o secretario de Planejamen-
to Estratégico do governo argentino, Jor-
ge Castro, foi mais além. “Nio ha possi-
bilidade de eliminagdo de subsidios. A
Unido Européia tem uma atitude conser-
vadora e radical”, disse, temeroso.
Novos mercados — Além da polé-
mica quanto ao protecionismo interno eu-
ropeu, Castro acredita que o foco tam-
bém estara centrado na incorporagio da
China no comércio mundial, um pais com
extremo potencial importador de grios e
um mercado gigantesco para o Mercosul.
Os ntimeros ndo deixam por menos. Da-
dos estatisticos apresentados pelo secre-
tario de Planejamento Estratégico da Ar-
gentina apontam que a populagio da Chi-
na, que chega a 1,2 bilhiio de habitantes,
cresce 1,6% ao ano. A estimativa é que
entre 2020 e 2026 some 1,6 bilhdo de ha-
bitantes, ou seja, dois ter¢os da popula-
¢do mundial. Hélio Soares, um dos maio-
res experts nacionais em comércio agri-
cola, recordou que o antincio de abando-
no da politica de auto-suficiéncia, bem
como a abertura do mercado, foi feito ofi-
cialmente no ultimo dia 15 de setembro.

A partir das perspectivas de crescimento
populacional da China, as proje¢oes des-
te mercado ja estdo feitas. De acordo com
Castro, a China devera importar 23 mi-
Ihoes de toneladas de graos em 2010 e
saltar para 63 milhdes de toneladas de
grdos em 2030. Ja as estimativas do go-
verno americano sdo ainda mais anima-
doras: a China deverd importar 40 mi-
lhoes de toneladas em 2010. Estes nii-
meros devem beneficiar, principalmen-
te, as nagoes do Mercosul, porque esta €
uma das poucas regides do globo que ain-
da tém potencial de aumentar a 4rea pro-
dutiva. A édrea de soja nos Estados Uni-
dos chega a 30 milhdes de hectares, “ e
ndo pode mais crescer”, reconhece Cas-
tro, reafirmando que a saida estd nos
mercados asidticos, que hoje movimen-
tam US$ 60 bilhdes. Na sua visio, o de-
safio do Mercosul € aprimorar a capaci-
dade industrial para tornar-se competiti-
vo. Isto, no entanto, vem esbarrando na
falta cronica de financiamento para dar
este suporte ao setor.

Discussoes bilaterais — Inobstantes
0s entraves intrablocos, as autoridades bra-
sileiras aproveitaram o evento para estrei-

tar as relagoes de comércio bilateral com
os paises latino-americanos. O pareo mais
duro, como sempre, foram as tratativas
com o0s norte-americanos. Na realidade,
ficou implicitamente estabelecida a rela-
¢do “toma-la-da-ca”. Pratini de Moraes
deixou bem claro que a entrada do trigo
mole americano no Brasil, hoje a impor-
tac@o feita € restrita ao cereal duro, estd
na dependéncia do acesso da carne bovi-
na brasileira in natura aquele mercado.
Marcando posi¢@o firme, o ministro da
Agricultura ressaltou que o Brasil luta por
uma cota diferenciada nos mesmos mol-
des a concedida a Argentina (40 mil tone-
ladas). A resposta de Romminger nao foi
muito animadora. O aviso dado foi de que
o Brasil deve ter cautela, pois ainda ¢ pre-
ciso cumprir alguns tramites burocraticos
considerados “lentos”. Muitas vezes es-
sas negociagOes levam cerca de trés anos.
Obrigatoriamente, esclareceu ele, mesmo
que os Estados Unidos reconhegam a efi-
cécia do sistema de controle de riscos de
doengas do Brasil, o tema vai passar pela
OMC. S¢ assim o Brasil podera disputar
uma cota compartilhada de 65 mil tonela-
das com outros paises. Fd

Na luta contra
os subsidios

0 uruguaio Alvaro Ramos, 48 anos,
agronomo com especializagdo em
Economia Agraria, consuitor do 1ICA no
Centro-Sul, em Montevidéo, ex-ministro da
Agricultura do Uruguai (1990 a 1993) e
ex-ministro das Relagdes Exteriores (1995
a 1998,) foi um dos destaques da 10° Reu-
nido Ordindria da Junta Interamericana
de Agricultura. Ramos, considerado um
expert em comeércio internacional, deixou
bem claro que os governantes dos paises
latino-americanos precisam ter pulso fir-
me e se posicionar contra a chamada mul-
tifuncionalidade da agricultura (conceito
defendido pela Unido Européia), lutar pela
eliminagdo rdpida dos subsidios e pela
abertura de novos mercados.

P — Por que a iltima Rodada do Mi-
lénio, em Seattle, pode ser considerada
decisiva para o0 Mercosul?

R — Por estarmos levando uma posi-
¢do consolidada. Sao quatro os temas re-
levantes: subsidios, multifuncionalidade,
acesso a novos mercados e apoio ds ex-
portagées. Obviamente que, nestes temas,
a posi¢do do grupo de Cairns (formado por
15 paises produtores que defendem a libe-
ralizagdo do comercio agricola) é bem di-
ferenciada e entra em choque com a da
Unido Européia. Para estes topicos, tere-
mos de ter um posicionamento muito claro

e, repito, firme. Sdo pontos essenciais para
os paises produtores de alimentos, como é o
caso do Brasil, tornarem-se competitivos.

P — Qual destes quatro temas é o mais
polémico e centrard as atengoes?

R — Com certeza, os subsidios e a multi-
funcionalidade. 4 posi¢do do Grupo de
Cairns de eliminar os subsidios ds exporta-
¢des contrasta com a posi¢ao da Unido Fu-
ropéia de ndo elimina-los, mas de reduzi-los
gradualmente. Os subsidios desarticulam o
sistema competitivo da produgdo de alimen-
tos e expulsam os concorrentes do mercado.
Quanto a multifuncionalidade, a Unido Eu-
ropéia estd tentando incorporar este concei-
to considerando a agricultura como um se-
tor diferenciado. Isto ndo é aceitavel. Toda e
qualquer atividade econdémica tem impacto
sobre o meio ambiente, sobre a sociedade, e
estdo interligadas. Esta postura adotada pe-
los europeus favorece as distor¢oes comer-
ciais e da margens a protecionismos e desle-
aldades. Queremos que a agricultura seja um
setor regido pelas mesmas normas estabele-
cidas para qualquer outro setor da econo-
mia.

P — Por que os paises latino-america-
nos, de uma maneira geral, nunca conse-
guem se impor frente aos organismos que
regulam o comércio no mundo, como é o
caso dos Estados Unidos e Unido Européia,
acumulando prejuizos de forma generaliza-
da?

R — Nao temos toda a forga que deveri-
amos ter. Mas creio que, a partir de 1986,
com o Grupo de Cairns, nos unimos e tira-

mos posicoes con-
Jjuntas de blocos. O
que acontece é que
nem todos os paises
latino-americanos
tém os mesmos inte-
resses. Alguns sdo
importadores de
alimentos — caso
de México, Peru,
parte da Venezuela,
Caribe — e eles =
necessitam de um
tratamento diferen-
te. As pequenas economias sdao muito de-
pendentes de mercados. Estd em curso um
desmonte generalizado das politicas, e
isto acaba gerando as mais variadas ten-
soes.

P — A propdsito: qual o papel da di-
plomacia na formatacdo e implementa-
¢do de leis que regulam o comércio inter-
nacional?

R — E um papel de extrema impor-
tancia e tem como fungées bdsicas nego-
ciar para abrir mercados, manter o mer-
cado aberto com regras claras e estaveis,
dotar de informagées o governo e os se-
tores privados dando base para as nego-
ciagoes e projecdo tantos dos negocios
quanto da produgdo agricola. Assim, o
produtor tem condicdes de obter maior
rentabilidade na sua atividade. Cabe a di-
plomacia assegurar que as regras de mer-
cado sejam as mais claras possiveis e se-
Jjam cumpridas.

=
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ExpoGranja 2000 esta sendo, lite-

ralmente, plantada. As lavouras

destinadas as expodinamicas estdo
em pleno crescimento. As areas para estan-
des e plots das empresas expositoras, as-
sim como o camping e o estacionamento
estdo prontos para serem ocupados. Sdo 0s
preparativos para a segunda edigao da fei-
ra, que ocorre entre 29 de margo e 2 de abril,
na propriedade da Editora Centaurus, em
Eldorado do Sul, na Grande Porto Alegre.

De acordo com o gerente da revista A
Granja, Eduardo Hoffmann, responsavel
pela organizagio da mostra, mais do que
proporcionar negdcios, o objetivo da Ex-
pogranja ¢ também difundir conhecimen-
tos aos produtores rurais. As orientagdes
técnicas vdo ser repassadas em palestras,
semindrios e nas expodindmicas. “Sera de-
monstrado todo o manejo de uma proprie-
dade produtiva”, afirma Hoffmann.

Durante as dinamicas os visitantes sdo
informados sobre o cultivo das lavouras na
propriedade da feira, recebem dados a res-
peito do maquindrio e, em seguida, tém a
oportunidade de conferir seu desempenho
na prética. Para isso, foram plantados 15ha
de soja, 25ha de milho e 5ha de arroz, 1,5ha
para rizipiscicultura, além de 5ha de forra-
geiras para fenagao.

O gerente de campo da ExpoGranja,
Pedro Anténio Cappellari (na foto acima),
explica que as areas sdo preparadas de acor-
do com as necessidades das empresas que
irdo expor seus insumos e/ou Servigos.
“Plantamos milho com 70cm entre as linhas

Estamos Iatn L oo sucesso

e uma parcela com distanciamento de 50cm,
para a demonstragdo de diferentes platafor-
mas de colheitadeiras”, exemplifica. Os cul-
tivares foram escolhidos conforme as de-
monstragdes a serem feitas nas lavouras.
Para as areas de milho, onde havera de-
monstragdo pratica de colheita, foi usado a
Pioneer 3081, para silagem de grao iimido,
3069 e, como forragem, o tipo 3071. O cul-
tivar de arroz para rizipiscicultura € o Irga
410 e, para o plantio convencional, 0 417.
A soja cultivada ¢ a 6061, da Monsoy. Ca-
ppellari estima que a produtividade fique
na casa dos 7.200kg/ha de milho, 6.900kg/
ha de arroz e 2.400 kg/ha de soja.

Inovacdes — Entre as novidades da
ExpoGranja 2000 esta a ampliagdo do se-
tor pecudrio. O terreno onde ficardo expos-
tos os animais ja foi aplainado para a colo-
cacdo de mangueiras € bretfas, ja estando
acertado um leildo em parceria com a ABS/
Peclan. Segundo Eduardo Hoffmann, tam-
bém serio realizadas dindmicas nessa area,
com demonstragdes de processos de inse-
minagdo e vacinagdo. A feira do ano 2000
também vai trazer a piscicultura. Serdo cul-
tivadas carpas no agude da propriedade,
onde havera demonstragao da despesca, ou
seja, a retirada dos peixes
com rede.

A sede da feira, uma area
de 120ha, localiza-se na BR
290, km 132, ha 30 minutos
do centro de Porto Alegre.
Além de contar com uma oti-
ma estrutura hoteleira da

Grande Porto Alegre, o visitante da proxi-
ma edigdo terd a opc¢do de hospedar-se no
camping da propriedade. E uma érea arbo-
rizada de 1,5 hectare, onde estdo sendo
concluidas as obras para a instalaco de luz,
dgua, churrasqueira e sanitarios.O local da
feira estd sendo adequado para o evento, a
partir do redimensionamento das lavouras
e da colocagdo de gramados nos pontos de
maior circulagdo de visitantes. A proprie-
dade vai dispor de uma praga de alimenta-
¢do e de estacionamento com capacidade
para 2.600 automdveis.

Sucesso na primeira edi¢io, o test-dri-
ve de maquinas sera repetido no proximo
ano, emuma 4rea de 2,3 hectares. Com isso,
o produtor tem condigdes de avaliar o de-
sempenho do produto na pratica. As expo-
si¢Oes estaticas acontecem em 18 quadras
e oito plots.

Segundo o gerente da revista A Gran-
ja, Eduardo Hoffmann, a ExpoGranja pre-
tende manter-se como uma exposi¢ao des-
tinada aos produtores rurais profissionais.
Ou seja: s6 serdio privilegiadas atividades
técnicas, que ensinem ao produtor 0s no-
vos caminhos tecnolégicos e lhe oriente S0
bre as tendéncias de mercado. Afinal, fina-
liza Hoffmann, num mund_O
globalizado como 0 nosso, &
informagdo gabaritada € a me-
Ihor ferramenta para produzir
com qualidade. Bl

Eduardo Hoffmann: a pecuaria
vai ter mais espaco
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ALFAFA

Ademir Honda, engenheiro agrénomo,
Expert em fenacdo, dd orientagdes preciosas de como realizar
uma produgdo de feno de alfafa de boa qualidade

0 Brasil, a maioria dog produto
res que cultivam a alfafa tem

como finalidade 2 venda da

produgdo, sendo necessaria a operagao
de fenagao ¢ enfardamento para facili-
tar 0 armazénamento, transporte e co-
mercializagdo.

A produgao de feno de alfafa torna-
se mais complexa quando comparada
com a de capim, devido  folha de al-
fafa ser mais sensivel ao desprendimen-
to do caule, pois ¢ nela que esta con-
centrada a maior quantidade de protei-
nas € nutrientes. As perdas que ocor-
rem durante a fenacdo constituem-se
num dos fatores que devem merecer
especial atepqﬁo por parte daqueles que
irao produzir feno. Quando as condi-
¢oes climaticas sdo favoréveis, e as téc-
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nicas empregadas adequadas, as perdas
sdo minimas e ndo oneram, significati-
vamente, o processo de fenagdo, pro-
porcionando, na maioria das vezes, sen-
siveis melhorias da qualidade do pro-
duto. Pode haver variagdo na composi-
¢do quimica, palatabilidade e digesta-
bilidade, dependendo da relacio cau-
le/folha presente ap6s o processo de
fenacdo. :
Cortar — Para produgido de feno
de alfafa de boa qualidade, a época de
corte é um dos fatores importantes. A
medida em que a alfafa envelhece, os
caules se tornam mais lenhosos, e isto
causa diminui¢do do valor nutritivo do
feno. A melhor época para o corte da
alfafa ¢ quando a mesma possui de 10
a 20% da floracdo, ou a altura da bro-

tagdo basilar ndo ultrapassa a altura
ideal de corte de 8cm, pois a alfafa, em
nossas condigdes de inverno, nao pro-
duz muitas flores.

Existe uma relago inversa entre a
quantidade de fibras brutas e a de pro-
teinas contida nas plantas. O teor de fi-
bra bruta aumenta 2 medida em que as
plantas vio envelhecendo; a0 mesmo
tempo, as proteinas diminuem. Devido
a estas modificagdes, a alfafa cortada
para feno tardiamente possui valor nu-
tritivo consideravelmente inferior a que
foi cortada precocemente, desde que o
processo de fenag@o seja o mesmo.

Fenar — No Brasil, devido as nos-
sas condigdes climaticas ndo serem
bem-definidas, e o feno de alfafa ter um
alto valor comercial, o processo de fe-

Fotos: Divulgagio




na¢do mais utilizado é o de pré-seca-
gem a campo e secagem final & som-
bra. Neste caso, a alfafa ceifada deve-
rd permanecer no campo para a sua se-
cagem natural através do sol e do ven-
to.

O ponto ideal de secagem ¢é no mo-
mento em que os caules estdo parcial-
mente secos, a tal ponto em que as fo-
lhas ndo se desprendam do caule. Para
detectar este ponto, recomenda-se co-
letar uma amostra representativa e tor-
cer com as duas maos. Se houver libe-
ragdo de umidade é porque ndo estd no
ponto de recolhimento e, se houver rup-
tura dos caules, significa que a seca-
gem foi excessiva. Portanto, o ponto
ideal ¢ quando ndo ha liberagdo de
umidade ou rupturas, e se percebe que
a alfafa estd seca, porém macia.

Apos a alfafa atingir seu ponto ide-
al de secagem a campo, a mesma deve-
ra ser recolhida e permanecer em gal-
podes cobertos e bem-arejados, para que
se proceda a secagem final & sombra,
permanecendo por 10 a 15 dias. Neste
periodo, a alfafa ird proceder a seca-
gem lenta e uniforme, sem causar per-
da de folhas.

Quando ndo for possivel realizar
uma boa pré-secagem, por motivos de
ensolagdo ou previsdo de chuvas, é
aconselhdvel deixar em camadas me-
nores de 0,5/1m de espessura, pois,
quanto maior for o teor de umidade,
havera maior compacta¢io natural e
fermentagdes.

Atualmente, no processo de seca-
gem final a sombra, utilizam-se prate-
leiras, ou estrados, para permitir uma
maior ventilagdo, favorecendo melhor

Ponto ideal de recolhimento: quando a alfafa
torcida mostra que nio hd liberagdo de umidade

a secagem. Este processo produz feno
de boa qualidade, tendo como incon-
venientes: maior custo de operagdo e
necessidade de se ter galpoes.
Enfardar — Uma vez atingido o
ponto de feno, a alfafa devera ser en-
fardada para evitar a desidratagdo ex-
cessiva, tornando-se quebradica. Além
do qué, os fardos facilitam o transpor-
te, armazenamento e comercializagio.
A alfafa muito seca causa grandes
perdas de folhas na operacdo de enfar-
damento, porém a enfardada com ex-
cesso de umidade causa fermentagdo no

interior dos fardos, provocando mofos
e bolores. Portanto, é importante ob-
servar, no interior dos fardos, se nido
esta ocorrendo fermentagdo. Caso es-
teja com superaquecimento, € necessa-
rio obstruir os mesmos para dar condi-
¢Oes de desidratacdo, e novamente ser
enfardado.

O armazenamento com excesso de
umidade pode acarretar o desenvolvi-
mento de fungos, que também reduzem
o valor nutritivo e a aceitabilidade,
além de formar de toxinas, como afla-
toxinas, que podem intoxicar os ani-
mais. O ideal é enfardar quando a alfa-
fa estiver com teor de umidade de 12-
14%, que podera ser detectado com
aparelhos medidores de umidade, ou
espremendo o caule da alfafa entre as
unhas do indicador e do polegar. A au-
séncia de umidade indica que a alfafa
podera ser enfardada.

Em 4reas extensas e condigoes cli-
maticas favoraveis, a fenacido e o en-
fardamento s3o feitos no proprio cam-
po. Neste caso, a alfafa, apés o corte,
permanece exposta ao sol no proprio
solo, podendo ser revirada, dependen-
do da intensidade do sol. Apés a seca-
gem parcial, deve-se fazer o enleira-
mento de maneira que a dessecagio se
torne mais uniforme. Como as folhas
secam mais rapidamente que o caule,
se a alfafa estiver enleirada, havera
passagem de umidade dos caules para
as folhas, ocorrendo desta forma uma
secagem mais uniforme.

VANTAGENS DO FENO

* Possui alto valor comercial.

* Facilita o transporte, armazenamento e
comercializagao.

N&o utiliza produtos quimicos.

* Pode ser armazenada por varios anos
(2-3 anos), sem perdas do seu valor
nutritivo.

Facilita o fornecimento aos animais.

* Tem alta palatabilidade e digestibilidade.
* Pode ser feito tanto em pequenas como
em grandes quantidades.

Pode ser produzido em grande escala,
com auxilio da mecanizagéo.

FENO DE ALFAFA DE BOA
QUALIDADE DEVE TER:

* Coloragéo verde intensa.

* Auséncia de mofos, bolores, terras,
ervas daninhas, impurezas efc.

* Maior quantidade possivel de folhas e
caules finos.

* Boa palatabilidade e digestabilidade.

* Cheiro agradavel, caracteristico da
cultura.

* Aspecto macio e ndo-quebradigo

* Teor de proteina em torno de 20%.
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daninha parasita que, além de matar a
alfafa, prejudica a qualidade do feno e

Apbs a alfafa atingir o ponto ideal
de feno, processa-se o enfardamento no
proprio campo. Este processo tem sido
pouco viavel em nossas condi¢des cli-
maticas, pois, para atingir seu ponto de
feno, devera permanecer por um perio-
do mais longo no campo, ficando sujei-
ta a incidéncia de chuvas e orvalhos.

Adubacio de manuten¢io — Em

geral, podera se fazer a adubacdo de ma-
nutengdo a cada corte, ou pelo menos a
cada dois cortes, na propor¢ao de 50kg
de cloreto de potéassio + lkg de boro +
lkg de sulfato de zinco, para cada tone-
lada de feno produzida.

Pragas & invasoras:

1) Cuscuta— Conhecida como cipo-
de-chumbo ou fio-de-ovos. E uma erva

- tem alta capacidade de reprodugdo, tan-
PARTE AEREA
: FENO CURADO to pelas sementes como pelos caules. Ela
ol seu | SRR | OB | podert pemancer no soo por e 2
ELEMENTOS DOFLORESC E anos. Controle: utilizar semente certifi-
Matéria | Matéria | Matéria | Matéria Matéria | Matéria | Matéria | Matéria cada, isenta da cuscuta.
verde seca ensilada| seca desidratada | seca fenada seca 2) Pulgéo - Suga a seiva da planta
(%) (%) (%) (%) (%) (%) (%) (%) prejudicando o desenvolvimento, po-
Matéria seca | 245 | 1000 | 287 | 1000 92,6 1000 | 901 | 1000 geqdo até causar a morte da alfatt;?l,nqizzg;
: 0 jovem. Experimentos cOm pl
: A I ~ it :
Cinza 26 e 43 | 150 10,9 il | B 9.0 — 103g/ha (produto ndo-toxico) obtive-
Fibra bruta 69 | 280 89 | 310 24,0 o) | el | el ram alto indice de eficiéncia.
Extr. etéreo 06 2,6 1,1 38 2.8 3,0 2,0 22 3) Lagartas — Alimen.tam-sccil dz}s fo-
Proteina bruta| 56 | 22,8 47 | 165 18,7 202 | 176 | 195 lhas, prejudicando a qualidade bc‘) 19“9'
Extr. ndo-nitr. | 8,6 | 35,1 97 | 337 36,2 392 | 853 | 292 Experimentos com o inseticida biologi-
T. . ' v 2 ) 1 i1 ' r co Bac:”us thL”'iﬂgie”SIS :SOOg/ha’ ou
Nutr. dig. tot. 14,9 60,6 iz 59,4 56,4 61,0 52,4 58,2 difhlbenzuron = 50g/ha obtiveram bons
Caélcio 0,40 1,64 0,52 1,82 1,91 2,06 1,26 1,40 resultados. . It
% tO com alto
Fésforo 0,06 0,26 0,07 0,26 0,48 0,52 0,17 0,19 . Obs.: Produtos ndo-tox1cos, vheh
= indice de eficiéncia, quando ?pf1;:a 93
Fonte: McDowell, L.R. e outros no inicio da infestaﬁiﬁo- Em alfafal com

alto indijce de lagartas adultas, experi-

mento com inseticidas @ | 5
tréide, produto este tambem P

Xico aos anjmais e ao homem,
ram bons resultados.

Doengas — Para as d°
cam folhas ¢ caules, D0 S recomenda

0 controle, devido a0$ cortes s;rflzlrg f§1:
tos 30-35 djas. Para as do€n¢ e Sig
tema radicular que causa™ '

base de pire-
uco to-
obtive-

engas que ata-

‘ NO Brasil, a cultura da alfafa teve ini-
| cio pelo Rio Grande do Sul, hd mais
de 100 anos, e atualmente estd sendo culti-
vada, expressivamente, nos municipios de
\ Bom Principio, Sdo Luiz Gonzaga, Dezes-

1

| seis de Novembro, Roque Gonzalez, Sao
: Pedro do I_S'utid. além de Herval d’Oeste/
| SC, Bandeirantes ¢ Cambard/PR, e interi-
or do estado de Sao Paulo. O pais que mais
\ plfmta alfafa é os Estados Unidos, com 10
‘ mxlhé’es de hectares; logo atrds vem a Ar-
| gentina, com oito milhdes de hectares; e,
| no Brasil,. estima-se, seis mil hectares.
A_ maior parte da alfafa produzida no
| Brasil tem se destinado ao consumo de ca-
| valos; porém, ultimamente, varios produ-

| grandes paises produtores de leite, tais
como Argentina, EUA, Canadd.

Confira algumas orientacées sobre a al-
Jafa:

*¥ Clima— E adaptdvel a qualquer tipo
| de clima, pois é conhecida mundialmente.
| No Brasil, pode-se dizer que o clima néo é

l Jator limitante.

|‘ ** Solo — Prefere solo areno-argiloso,
| porém, pode ser cultivada em qualquer tipo

de solo, arenoso ou argiloso, desde que te-

| nha uma boa fertilidade e alto teor de ma-

| téria organica.

Alguns cuidadoes com a rainha das oy

** Calagem — Prefere solos de pH 6-7.
Em solos dcidos, é necessario que se faga a
calagem com, pelo menos, um ano de ante-
cedéncia.

** Adubagdo de plantio — Por ser uma
cultura altamente exigente, é necessdrio que
o solo tenha um bom teor de fosforo, potas-
sio, cdlcio, magnésio, enxofre, boro, zinco,
cobalto, molibdénio e matéria organica.

** Preparo do solo — O solo deve estay
bem-destorroado, para permitir uma boa ger-
minacdo, pois as sementes de alfafa sdo de
tamanho minusculo, exigindo um bom pre-
paro do solo.

** Epoca de plantio— O melhor plantio
se faz no outono (abril, maio, junho), devido

ik ' Colhejtg — Alturd imavera/ye-
| fores de leite tém despertado muito interes- a temperatura, nessa época do ano, ser mais te__P’Valo de cf::? T 3’3 dias, "% Pr; e
se por esta cultura, como ja acontece nos  amena, dando condigées de {40R55 7, nf)' oumno/fﬂ"em '

germinagdo da alfafa, com
menor incidéncia de doen-
cas e ervas daninhas. A ge-
ada ndo mata a alfafa, mes-
mo quando recém-nascida.
** Variedade — No Bra-
sil, a variedade crioula é a

Ademir Honda mostra, a
esquerda, alfafa bem-fenada;
e, a direita, alfafa com mofo

4
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que majs go adaptou, em L
caf de, produtividade € 7¢*
: tar de uma

* ok I A, 7 S€ rra
noculagio — F° e faca com
{egumf”OSa, éimparfﬂ"te qujﬁzfg (';.Rhizo-
";{':Cwa"fe especifico pard
" melliott;), jade de sementes:
nas = ementes line-

rmos de durabi-
jsténcia a doen-

lantio — Quarn
if?fgbg/ha' Quanﬁdade az' amento: 12¢m.
. Sementes/m. £5 ;
“Tofindidage do planl 11 corte com,
°C __ Realizi 4 o,
::;mirzimo, C;?Z'iasgpés a eﬁz:jgn oS
a*f*""macc'io do sistent e corte: 8cm. In-
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A alfafa em prateleiras: evita o surgimento de
maofos e bolores

prejuizos, o melhor e iinico controle € a
rotagdo de cultura, principalmente com
o milho.

A falta de uma boa adubacio e o des-
cuido no controle de ervas daninhas sdo
alguns principais fatores limitantes no
sucesso de um alfafal. As ervas dani-
nhas, além de concorrerem por nutrien-
tes e espago, irdo prejudicar a qualida-
de da alfafa.

* Herbicidas para plantio

1. Pré-plantio — Experimentos com
2,0 I/ha de trifluralin, incorporados 10
dias antes do plantio, obtiveram alto in-
dice de eficiéncia.

2. Pés-plantio — Na germinagdo da
alfafa, quando houver incidéncia de er-
vas daninhas, tanto as de folhas largas
como as estreitas, experimentos com 1,0
I/ha de imazethapyr, que além da ag@o
de pré-emergéncia tem ag¢dao também de
pos-emergéncia sobre as ervas daninhas
pequenas, obtém bons resultados.

* Herbicidas para manutengio

Testados em alfafal com mais de seis
meses de plantio.

1. Gramineas:

a) Herbicidas pré-emergentes = tri-
fularin - 3,0 I/ha, ou metolachlor- 3,0 I/
ha. Testados logo apos o corte, com solo
umido e nas estagdes chuvosas, devido
a maior incidéncia das gramineas, obti-
veram alto indice de eficiéncia.

b) Herbicidas pés-emergentes = feno-
xaprop-p-ethyl + clethodim - 1,0 I/ha, cle-
thodim - 0,4 1/ha, sethoxydim - 1,25 1/ha
testados em torno de sete dias apos o cor-
te, pois assim as gramineas terdo folhas
suficientes para absorver os herbicidas.
Devido ao seu alto custo e ndo ter acdo
residual, foi testada sua aplicagdo em dre-
as localizadas, com jatos dirigidos.

2. Folhas largas:

a) Foi testado metribuzin - 1,24 /ha.
Aplicado de 6-7 dias apds o corte, em
horario de temperatura mais amena e
com solo umido. Recomendado para
solos com infestacdo de ervas daninhas
de folhas largas, obteve bons resultados.

b) Herbicida pos-emergente = ben-
tazon - 1,5 Vha. Por ndo ter acio residu-
al e pelo seu alto custo, foi realizada
aplicacdo em areas localizadas, com ja-
tos dirigidos. Aplicado sete dias apos o
corte e com solo umido, obteve bons re-
sultados.

Obs.: Os herbicidas e inseticidas re-
comendados em pauta sfo Unica e ex-
clusivamente de teor e ordem informa-

tivos. Fa
O leitor podera ad-
quirir o livio ‘A Cul- l:l!l. L e
tura da Alfafa’, de au- | Bike

toria de Ademir Hon-
da, que contém orien-
tagodes técnicas atuali-
zadas sobre esta cultu-
1a, pelo fone (43) 732-
4411. Outras informagoes com Central de
Feno (Tatui/SP) fone: (15) 251-6222. Pro-
dutor: Flavio Dangieri, fone (11) 437-5962.
Ou professor Moacir Corsi, da Esalq/Pira-
cicaba, fone (19) 429-4134.

Na edicio de ANIVERSARIO,
em janeiro, a pauta é:

11T

Ainda: o humor de Eduardo Almeida Reis, as secdes de cartas e consultas e muito mais.



-,

'

motivos para V. participar

- FACIL ACESSO - DURACAO RACIONAL - ESTATICA

Junto a BR 290, mum'ct:vio de Eldorado do Sul. Sdo cinco dias a’efeira -de Quarta a Domingo. A drea dos estandes sera dispgs]a de uma
Ha apenas 30 minutos de Porto Alegre. Néo é tempo demais nem de menos. maneira ordenada facilitando o acesso
Onde V. Encontra toda a infra-estrutura de Na medida certa para V. Conhecer o do piiblico visitante.
servicos, aeroporto internacional e rede hoteleira. que de mais novo e melhor estd acontecendo Avenidas em ordem alfabética e alamedas
no agribusiness. obedecendo a ordem numérica.
- VISUAL INOVADOR Placas para facilitar a sua localizagdo.

A feira serd totalmente ao ar livre, com tendas
e estandes funcionais. A estrutura colocada a
disposi¢do do publico visitante vai
privelegiar a praticidade, o bom atendimento,
como acontece nas melhores feiras dindamicas
do mundo.

QszZ-\a8a

FAWOATY OLMOA W

- PLOTS

P
- DINAMICAS - TEST DRIVE

EXPOGRANJA 2000 terd parcelas Estdo sendo cultivadas vdrias parcelas de milho,arroz, Os produtores rurais poderdo testar as mais

especificas para demonstrar a eficiéncia soja, girassol, pastagens. Soman-se a estas dareas de diferentes maquinas que estardo em

de adubos, defensivos agricolas piscicultura e rizipiscicultura. Todas servirdo de palco exposi¢do: tratores, colheitadeiras efc.

e sementes. para demonstrar as mais diferentes e inovadoras tecnologias E uma étima oportunidade para vocé fazer

Comparagdo imediata e visual das disponiveis no mercado. mais um teste a campo.

diversas tecnologias colocadas a disposicao Ea grandechance do produtor ver de perto o desempenho

pelas empresas produtoras de insumos. de tratores, semeadoras-plantadoras, colheitadeiras,

pulverizadores e demais implementos agricolas.
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W - AUDITORIO

Técnicos, produtores e autoridades
dispordo de um local especifico e apropiado
para desenvolver palestras sobre os mais
diferentes temas relacionados a
agropecudria brasileira.

] - SETOR PECUARIO

Local demarcado para as empresas da drea,
Jacilitando a visitagdo e comparagdo das
diferentes tecnologias hoja aplicadas na pecudria.

- PRACA DE ALIMENTACAO

Dentro da feira, haverd local especifico para

o publico fazer suas refei¢ées com seguranga,
higiene e variadas opgées: pratos quentes e lanches
rapidos. Assim, ninguém perde tempo e

aproveita melhor a feira.

Porto Alegre
Av. Getitlio Vargas, 1526

Fone/Fax: (51) 233-1822 - CEP 90150-004
Mail@agranja.com.

Sdo Paulo

Praga da Repiiblica, 473 - 10° andar

Fone: (11) 220-0488 - Fax: (11) 220-0686

CEP 01045-001 - Mail granjasp@mandic.com.br




PASTAGEM

Mineirao é bom de

consorcio =

Jairo Mendes Vieira / Embrapa Gado de Corte /
Campo Grande/MS

mineirao (Stylosanthes guianen-

sis var. vulgaris cv. mineirdo) foi

langado pelo Centro de Pesqui-
sa Agropecuaria dos Cerrados (CPAC) e
pelo Centro Nacional de Pesquisa de
Gado de Corte (CNPGC), unidade da
Embrapa de Campo Grande/MS. E uma
leguminosa perene e se constitui numa
alternativa para formagdo de pastagem
consorciada, banco de proteina e aduba-
¢do verde.

Adapta-se bem as condigdes climati-
cas do Brasil Central, onde o verio é quen-
te e chuvoso, e o inverno frio e seco. Ava-
liado em rede nacional de ensaios, mos-
trou excelente desempenho vegetativo
desde Roraima até S Paulo e Mato Gros-
Eoldo Sul. Nestes €nsaios, e em outros tra-

g t:)Sr é:g{lagterasncas: N
(ode pasias i St/hzio € matéria seca

alta retencio g i
seco: ¢ao de folhas no periodo

® grande re
soteio;

® grande C. 1
I apacidade de co iacio:
® resiste 3 nsorciacao;

12 a pragas e doencas;
® boa aceitacio pelos animais; ,

sisténcia ao pastejo e pi-

@ nodulagdo com estir-
pes nativas de Rhizobium;

@ bom desempenho
animal em consorciagdo e
banco de proteina (400g/
dia, na seca).

Calagem e aduba¢ao — O estilosan-
tes mineirdo exibe excelente adaptagio a
solos de cerrado, dridos e com baixos te-
ores de minerais essenciais, necessitando,
portanto, de aplicagdo minima de correti-
vos e fertilizantes. A aplicacio de calca-
rio dolomitico em areas de cerrado deve
visar, principalmente, o fornecimento de
calcio e magnésio como nutrientes. A ele-
vacdo da satura¢do de bases do solo para
20% a 25% é suficiente e, geralmente, se
consegue com aplicagdo de 500 a 1.000kg
de calcario dolomitico por hectare.

O calcdrio deve ser aplicado por oca-
sido do preparo do solo, pelo menos um
més antes do plantio, e deve ser incorpora-
do através de aragdo e gradagem. A exi-
géncia do mineirdo em fosforo (P) nio é
elevada. Em solos de cerrado, de textura
media e teor de P abaixo de 1mm, tem-se
conseguido Otimas implantagdes, com Oti-
mas producdes de massa e sementes, com
aplicagdes de superfosfato simples na base

Divulgacio/Embrapa

0 estilosantes mineirio
Producio de Sementes — As areas para

Produgdo de sementes dev

eme em ser deixadas
;s'jm uso de animais, até g colheita em agos-

; Banco de proteing —

3 Faz =
Jo Iev:e. de desponte, cerca de 1%2?{1? ggs
i p_lantzo, paranao haver crescimento exces-
| Sivo (além de Im). Dividir a greq em, pelo
! menos, trés subdivisées e usd-las com ani-
| /mais em pastejo direto durante o periodo
| seco, uma de cada vez. Porém, no CNPGC,
' quando foi usado na proporcéao de uma par-
| te de mineirdo para trés partes de tanza-
I‘ nia-1, o ganho de peso, na seca, no capim
- sem banco de proteina, foi de 270g/cabe-

}’ ca/dia, enquanto que no capim com banco
' de proteina, foi de 400g/cabega/dia. O pas-
| tejo da leguminosa foi continuo, sem ne-

pbde ser utilizado para...

nhuma subdivisdo e, por isso, a rebrota foi
‘muito fraca apds a retirada dos animais.
Consorciagio de pasto— Em pastagens
Jd formadas, pode-se introduzir o estilosan-
les através do plantio direto. Para isso,
deve-se rebaixar bem o capim com o gado
e, apos o plantio da leguminosa, utilizar @
drea de maneira a nio permitir excesso de
pastejo e pisoteio do mineirdao, ou o abafa-
mento deste pelo capim. O crescimento ini-
cial da leguminosa é lento e esta tenderd a
ser dominada pelo capim, que cresce mui-
to mais vigorosamente. Portanto, para que
isso acontega, hd de se proceder pastejos
leves e cuidadosos a partir dos 70 a 100
dias do plantio, cuidando para que a legu-
minosa ndo seja muito sacrificada nesse
perfodo.

| de 200 a 300kg/ha, por ocasido do plantio.
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Formac¢do — O preparo do solo € o
mesmo utilizado para a formagéo de pas-
tagens em geral, ou culturas, evitando-se
demasiada pulverizagio do mesmo. A me-
lhor época para plantio € a que vai do ini-
cio do periodo das chuvas, em novembro,
até final de dezembro.

Na formacdo de areas exclusivas para
banco de proteina ou produgdo de semen-
tes, usa-se em torno de 1,5 a 2!<g/ha de
sementes puras viaveis, escarificadas,
plantadas em linhas continuas, espagadas
de 0,5m entre si, ou a lango, na superficie
do solo, com passagem de rolo compac-
tador de pneus, ou allgm.n~outro dlsgom-
vel. O estilosantes mineirdo consorcia-se
bem com Brachiaria brizantha cv. maran-
du, Brachiaria decumbens e Andropogon
gayanus, usandq—se 1,5kg/ha de semen-
tes para formagdo com as braqular‘las o
1,0kg/ha (VC = 100%) com a’.n.dropogon,

Escarificar as sementes ¢ importan-
te — A maioria‘ d'as sementes do m{neiréo
& impermeével'a agua e, portanto, niio ger-
mina de imediato, _quandq plantada. Por
isso, antes do plantio, precisa ser escarifi-
cada por um dos seguintes processos:

* Processo quimico — Misturar num
balde plastico, acido sulfﬁrico concentra-
do (proporgdo de 1:30) as sementes, me-
xer ativamente por 10 minutos, lavar abun-
dantemente em agua corrente sobre uma
peneira plastica e .deixar secar a sombra.
Cuidados: manuseio do 4cido sulfirico re-
quer aten¢ao; é'muito perigoso.

* Processo termico — Mergulhar as se-
mentes em agua a 80°C, na proporcio de
uma parte de sementes para quatro de dgua,
por 10 minutos. Retirar e secar a sombra.

* Processo fisico — Grandes quanti-
dades de sementes devem ser passadas por
beneficiadoras de arroz devidamente re-
guladas. Fd
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ENCONTRO REUNE ANDEF-LACPA E PROFESSORES

os dias 9 a 11 de novembro, a Associa¢do Nacio-
Nnal de Defesa Vegetal promoveu em Floriandpo-

lis/SC, o “II Encontro com Professores Universi-
tarios”, juntamente com o “I Encontro ANDEF-LACPA
(Associacao Latino-Americana de Defesa Vegetal) de Re-
gulamentacdo”, reunindo técnicos federais desta area, para
uma profunda discussdo sobre temas relacionados a de-
fesa fitossanitaria como toxicologia, destino dos produ-
tos no ambiente, quimica de produtos e especificagdes da
FAO e ecobiologia. “Neste evento, o objetivo foi debater
aspectos técni-
Cos € outros que
envolvem o de-
senvolvimento,
a regulamenta-
¢do e o uso de
defensivos agri-
colas. Para o
proximo ano, a
pauta incluira
assuntos como
metabolismo
dos produtos
em animais e
plantas, residu-
o0s, boas prati-
cas de laboratorio e destinagdo de embalagens vazias”,
explica o Diretor Técnico da ANDEF, Luiz Carlos S.
Ferreira Lima.

O modelo e o conteudo das palestras apresentadas
tiveram como base o Curso de Capacitagao para Geren-
tes de Regulamentagdo conduzido pela Bayer em seu
Centro de Pesquisas Agricolas em Monheim, Alema-
nha, em 1997. Para o evento, os modulos foram com-
pactados e revisados por um grupo de especialistas da
LACPA e submetidos aos palestrantes convidados que,
por sua vez, também os revisaram, personalizando as
apresentagoes que foram reunidas em CDs distribuidos
aos participantes.

“Ao reunir,
pela primeira
vez, em um uni-
Co evento repre-
sentantes da in-
dustria, das are-
as académica e
cientifica com
regulamentado-
res governa-
mentais, a AN-
DEF deu mais
um passo avan-
¢ado no terreno
do intercambio
de experiéncias
fundamentais, construindo mais uma ponte entre terri-

torios afins”, acrescenta o Presidente Executivo da As-

sociagdo, Cristiano Walter Simon.
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PARANA PROMOVE EDUCAGAO

“O maior programa de educagdo am-
biental na area rural da historia.” Desta
forma, o Governador do Parana, Jaime
Lerner, definiu em solenidade no Pala-
cio Iguacu, em Curitiba, PR, o progra-
ma que passa a ser desenvol-
vido naquele Estado para re-
colhimento e reciclagem das
embalagens vazias de produ-
tos fitossanitarios envolvendo
210 municipios que integram
o projeto Terra Limpa. Exe-
cutado pela Secretaria do
Meio Ambiente, através da
SUDERHSA (Superinten-
déncia de Desenvolvimento
de Recursos Hidricos e Sane-
amento Ambiental), com a
participacdo da ANDEF (As-
soclacdo Nacional de Defesa
Vegetal), através da presenga
dos Presidentes do Conselho,
Jean-P_ierre Longueteau, e
Executivo, Cristiano Walter
Simon, suas associadas e mais
19 entidades estaduais ligadas
a preservagdo do ambiente, o

rograma atender4 na primeira fase as

;lecesmdades de 53% da demanda do Es-

dﬁokgom a implantagéo de 14 Unida-

glonais de Recebimento e Tria-

gem, cada uma com 160 m? de 4rea cons-
truida,

Para alcancar o objetivos tragados
?rgi[rjl](?f?]{fi’ com l? apoio da ANDEF,
350 foranii ?E;naeuos agrénomos,

? gronomia ¢ 33 su-
Pervisores, que irdo atuar, direta ou in-
diretamente, para sustentar todo o siste-
ma, orientando og agricultores sobre as
formas de Pprocedimento com as emba-
lagens vazias. Os ensinamentos também

da ANDEF

AMBIENTAL

serdo repassados aos 268 mil alunos do
Servigo Nacional de Aprendizagem Ru-
ral (Senar).

“Com a iniciativa, as criancas do
campo vao aprender brincando as eta-

A frente, o Superintendente da SUDERHSA, Nicolau Kliipper, ¢ a
Coordenadora de Programas do Governo, Ydra Eisenbach, ladeados pela
equipe - Rui Miiller, Carolina e Enzo. No centro os representantes da
ANDEF: Adelino Pelissari, da UFPR; Cristiano Walter Simon, Presidente
Executivo; e Jean-Pierre Longueteau, Presidente do Conselho Diretor

pas do programa, comegando pela tri-
plice lavagem, e repassar os ensinamen-
tos aos pais, agricultores. Trata-se, por-
tanto, de um processo de renovagao fun-
damental para garantirmos um futuro
melhor para as proximas ge-
ragdes”, enfatizou o Governa-
dor Jaime Lerner.

Presente a cerimdnia, o
Presidente Executivo da AN-
DEF, Cristiano Walter Simon,
comentou sobre a importincia
da participacdo do Parand no
grande projeto que vem sen-
do desenvolvido em todo o
Pais: “O passo que estd sen-
do agora dado no Parana é es-
sencial no sentido de termos
em todos os estados brasilei-
ros Centrais de Recebimento
e resolvermos, conforme pro-
jetamos ha cinco anos, o pro-
blema das embalagens vazias
de defensivos até inicio do
proximo milénio”

ESALQ
HOMENAGEIA ANDEF

A Escola Superior “Luiz de Quei-
roz” — ESALQ —, de Piracicaba/SP,
prestou homenagem a ANDEF, dia 16
de outubro, pelos seus 25 anos de ati-
vidades em prol da defesa vegetal no
Brasil. Ao saudar os participantes da
solenidade e os homenageados, o se-
cretario de recursos hibridos de Sao
Paulo, Antonio Carlos Mendes Thame,
teceu agradecimentos “as instituicoes
que muito fazem pela nossa economia,
nao esquecendo que elas sio conduzi-
das por pessoas.”

O presidente executivo (esq.), Cristiano
Walter Simon, recebe do prefeito de
Piracicaba, Humberto de Campos, a
placa em homenagem a ANDEF

CURTa@s

HOMENAGEM — A ANDEF recebeu
homenag.em, durante o VIII Encontro Lati-
no-americano e do Caribe sobre Moscas
Brancas e Geminivirus, entregue ao Presiden-
te do Conselho Diretor da ANDEF, Jean-Pi-
erre Longueteau, “pela contribuigdo e incen-
tivo voltados 4 realizagéio de iniciativas diri-
gidas a agGes de defesa vegetal no Brasil.

EMBALAGEM — A primeira carga de
embalagens de plastico vazias de defensivos
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agricolas, proveniente do Rio Grande do Sul,
chegou a Sdo Paulo no ultimo dia 29 de no-
vembro para reciclagem em Louveira. A Di-
noplast, empresa recicladora que vem parti-
cipando do programa ambiental criado pela
ANDEF em 1993, através do Projeto Piloto
Guariba, ja vem recebendo a matéria-prima
dos estados do Parand, Mato Grosso e Mato
Grosso do Sul, tendo transformado até agora
890 toneladas de pldstico em conduites cor-
rugados para a construgdo civil. Entre 1998
e 1999, a ANDEF ja investiu RS 2 milhées no

programa e hoje, no Brasil, estdo em funcio-
namento 25 centrais de recebimento de em-
balagens, estando prevista a inauguragdo de
mais 13, até o final do ano 2000.

ORGANICOS — No Reino Unido, uma
experiéncia com plantio orginico em escala
comercial demonstrou a deficiéncia do siste-
ma em fornecer, de modo consistente, uma pro-
dugio de alta qualidade, segundo o supervi-
sor do projeto da Cooperative Wholesale So-
ciety Ltd., Alastair Leake. Os estudos préticos



ENCONTRO AGLUTINA ESFORCOS

m um momento extremamente

oportuno, pois cercado de deba-

tes sobre temas como qualida-
de de alimentos, seguranga alimentar,
OMC e outros, o “II Encontro com
Professores Universitarios” e “I Encon-
tro ANDEF-LACPA de Regulamenta-
¢d0” reuniram em Floriandpolis, SC,
100 participantes para discutir toxico-
logia, destino de produtos no ambien-
te, quimica de produtos, especificagoes
da FAO e ecobiologia, além de ofere-
cer “‘uma oportunidade unica de ampli-
acdo de conhecimentos sobre a area
académica”, segundo o coordenador da
CETVS, César Lamonega, pela apre-
sentacdo feita pelos professores Laér-
cio Zambolim, Regina Eli, Odair Fer-
nandes, José Otavio Menten, José da
Cruz Machado, David Jaccoud, José
Carlos Rolim, Maridngela Guajara,
Maria Helena e outros.

“Realizamos um evento destinado a
aglutinar esforgos em prol da agricultu-
ra brasileira, que é reconhecidamente o
mais importante fator de manutengao da
estabilidade econdmica e social do pais.
Representada pela ANDEEF, que este ano
comemora 25 anos de atividades, a in-
dustria brasileira de defensivos agrico-
las, participa ativamente deste setor eco-
nomico, procurando oferecer ao agricul-
tor 0s mais avangados recursos fitossa-
nitarios, de modo que ele possa enfren-
tar sem temor as eventuais barreiras de
mercado representadas pelas exigénci-
as de qualidade dos produtos. Dai a im-
portancia de um evento que privilegia o
intercambio entre os especialistas de re-
gulamentag@o do Governo, os professo-
res universitarios e os especialistas da
industria”, ressalta o Diretor Técnico da
ANDEF, Ferreira Lima.

Ao falar sobre o papel e a finalidade
das especificagdes da FAO, por exem-

plo, um dos temas
de grande reper-
cussdo na atuali-
dade, o professor
Luis Schwager
disse que “um
maior uso das es-
pecificagdes aju-
dariam a harmoni-
zar padrdes nacio-
nais e facilitaria o
registro e 0 comer-
cio mundiais, pro-
tegendo revende-
dores e consumi-
dores contra o co-
mércio de produ-
tos de baixo pa-
drdao.” Sob este
mesmo prisma, o
professor Guilher-
me Guimardes ressaltou que com a ori-
entacdo de organismos como a FAO po-
demos ter “produtos muito ativos bio-
logicamente e que, a0 mesmo tempo,

Luis Schwager: “A especificagido como parte de um contrato de venda,
garantindo a qualidade esperada do produto fitossanitdrio

proporcionem um nivel aceitavel de
seguranga para as culturas e apresente
efeitos secundarios minimos nos orga-
nismos ndo-alvos.”

No proximo ano, evento de carac-
teristicas semelhantes acontecera em
Buenos Aires, Argentina, provavel-
mente na primeira semana de abril,
sob a responsabilidade da CASAFE
- Camara de Sanidade Agropecudria
e Fertilizantes -, que retne 28 em-
presas, e LACPA. O Presidente da
CASAFE, engenheiro agrénomo
Daniel Porfido, também participou
do Encontro em Florianopolis.

“Viemos observar e avaliar o En-
contro no Brasil para estabelecermos
os melhores pardmetros a serem apli-

cados na Argentina e também estu-
dar a possibilidade de participagdo
de alguns oradores deste curso em
nosso evento. Uma das idéias que de-
vemos colocar em pratica serd a par-
ticipacdo de dois expositores para
cada tema, buscando apresentar ver-
sOes distintas daquelas da industria,
enriquecendo as discussoes. Outra
coisa que pensamos em fazer 14 serd
incluir um moédulo sobre avaliagao
de risco com um trabalho em con-
junto teérico e pratico,” explica Por-
fido.

foram feitos entre 1989 e 1996, para avaliar
as conseqiiéncias econdmicas do plantio or-
gdnico, tendo sido registrados niveis baixos
de producio quando comparados aos das la-
vouras convencionais. Um bom exemplo € o
trigo, que no plantio orginico rendeu 4,82 to-
neladas por hectare, enquanto as lavouras con-
vencionais alcangam 7,12 toneladas por hec-
tare. A matéria saiu na Gazeta Mercantil do
dia 16 de novembro,

EVENTOS 2000 — Comega no dia § de

fevereiro a programacdo dos Eventos do Ano

2000, com o “II Encontro Paulista de Soja”,
em ltuverava/SP, entre os dias 8 e 11. De 15 a
17 do mesmo més, acontecem o “XXII Con-
gresso Paulista de Fitopatologia”, em Cam-
pinas/SP, ede 22 a 24, o “I Congresso Brasi-
leiro de Tomate Irrigado”, em Guaira/SP,

JULGAMENTO - Dia 28 de fevereiro
do ano 2000, o juri do Prémio ANDEF Mérito
Fitossanitario reine-se para indicar os gran-
des vencedores do certame.

QUESTOES MEDICAS — O Diretor
Técnico Luis Carlos S. Ferreira Lima repre-
sentou a ANDEF no “II Seminario Internaci-
onal sobre Seguranga do Alimento da Crian-
¢a e do Adolescente”, promovido pelo Inter-
national Life Sciences Institute e pelo Depar-
tamento de Seguranga da Crianga e do Ado-
lescente da Sociedade Brasileira de Pediatria.
Nosso representante respondeu a questoes no
“Coloquio - O médico pergunta e o especia-
lista responde”, no Centro de Convengoes
Rebougas, dia 25 de novembro.
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ESTA
CHEGANDO
A HORA

ia 21 de fevereiro ¢ o prazo final
D para inscricdo, pelas empresas,

dos trabalhos para concorrer ao
“Prémio ANDEF Meérito Fitossanitario
Categoria Profissional”. Portanto, no en-
cerramento das atividades do ano, no fi-
nal de dezembro, vale a pena juntar toda
a documentacgfo conseguida este ano,
sobre educacdo e treinamento do homem
do campo, para entregar ao representan-
te do Comité de Educacfo e Treinamen-
to e Uso Seguro — CETUS — da em-
presa (vide quadro). No final, o grande
vencedor recebe uma viagem turistica
de uma semana, com acompanhante, a
ser realizada até novembro de 2000, de
livre escolha em uma das opgdes ja de-
finidas (Cancun, Miami, Buenos Aires
ou um cruzeiro pela costa brasileira).
Participe!

REPRESENTANTES

DO CETUS
AGREVO - Alvaro Soares
BASF - César Azenha
BAYER - Paulo Calegaro
CYANAMID - Roberto Aratijo
DOW AGROSCIENCES - Thereza Hungria
DU PONT - Paulo Maricondi
FMC - Leonardo Mandon
HOKKO - Carlos Aratijo
THARABRAS - Alcino Iwami
MONSANTO - Ricardo Bendzius
NOVARTIS AGRO - Lauro De Russi
RHONE-POULENC - Luiz Dinnouti
ROHM & HAAS - Tarcisio Granja
SIPCAM AGRO - Milton Igarashi
UNIROYAL - Alexandre Demtchenko
ZENECA - Egidio Moniz

AGRINHO ENTREGA
PREMIOS

Em solenidade no dia 22 de novem-
bro, em Curitiba, foi feita a premia-
¢ao dos 135 alunos e 136 professores
de escolas da rede publica do interior
do Parana, vencedores dos concursos
promovidos pelo Programa AGRI-
NHO. Desenvolvido mediante a par-
ceria entre 0 SENAR-PR, FAEP, ¢ as
Secretarias de Estado da Educacgdo, do
Meio Ambiente e dos Recursos Hidri-
cos, da Agricultura e do Abastecimen-
to, com o apoio da ANDEF e das as-
sociadas Bayer, Dow AgroSciences,
Du Pont, Hokko e Novartis, este ano
0 Programa contou com a participa-
¢ao de 3.313 escolas e 743.759 alu-
nos, com 1.230.000 intervengoes (va-
rios alunos participaram de dois ou
mais temas, recebendo material dida-
tico especialmente idealizado para o
meio em que vivem).

Criado em 1996, 0o AGRINHO vem
difundindo nogdes que efetivamente
contribuem para a melhoria das condi-
coes de vida pela educagdo complemen-
tar para criangas e adolescentes da meio
rural, que cursam entre a 1° e a 8° séries
do ensino fundamental. Eles recebem,
de qualificados especialistas, orienta-
¢oes sobre cuidados basicos com a sat-
de e 0 ambiente, além de principios para
o fortalecimento das relagGes sociais
para o exercicio da cidadania.

PIRACICABA GANHA CENTRAL DE EMBALAGENS

“Uma Central que vai receber emba-
lagens vazias de defensivos agricolas de
um raio minimo de 100km, providenci-
ando seu posterior envio para as reci-
cladoras, promovendo melhor qualidade
de vida para o agricultor que passa a re-
solver um dos grandes problemas de sua
propriedade, contribuindo para transfor-
mar o que era um residuo incdmodo em
um produto util a sociedade.”

Com estas palavras, o Secretirio da
Agricultura de Piracicaba, José Otavio
Menten, representando o Prefeito Hum-
berto de Campos, saudou a inauguragio
da Central de Recebimento de Embala-
gens de Piracicaba, dia 15 de outubro. Pro-
jeto de parceria reunindo a Prefeitura de
Piracicaba, ANDEF ¢ COPLACANA,
sob a supervisdo da CETESB, a Central
representa um investimento de R$ 150 mil,
estando capacitada a receber de imediato
80 mil embalagens por més e 120 mil em
futuro proximo.

Trata-se, segundo o Presidente Execu-
tivo da ANDEF, Cristiano Walter Simon,
de “mais um empreendimento dentro de
vasto um programa liderado pelo Brasil e

Expediente
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Menten: “Transformagio em produto atil
a sociedade”

reconhecido no mundo inteiro.” Roberto
Rodrigues, Presidente da ABAG, classi-
ficando a inauguragdo como “um ato co-
operativo”, ressaltou as caracteristicas de
“modernidade e dignidade presentes na
iniciativa em prol do agricultor”, enquan-
to o Professor Gilberto Casadei elogiou 0
trabalho que este mesmo agricultor vem
realizando de modo espontdneo: “Enquan-
to alguns paises exigem comprovagio de
triplice lavagem, nosso homem do campo
vem participando da gestdo do programa
de destinagdo de embalagens vazias in-
dependentemente de qualquer lei promul-
gada.”



Alternancia
de grupos quimicos
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Encontro técnico

realizado no

Rio Grande do Norte
serviu para testar a viabilidade
de produtos eficientes e
ambientalmente aceitdveis
para debelar esta praga
que jd causou prejuizos superiores
a R$ 1 bilhdo a agricultura

desde que entrou no Pais,

em 1991

m biofertilizante e dois insetici-
l | das seletivos foram usados na
cultura de meldo, em Mossoro,
Rio Grande do Norte, como parte de um
experimento que comegou h4 cerca de 90
dias. Estes recursos tornaram a cultura
livre da mosca-branca e ainda aumenta-
ram o teor de aguicar da fruta. Chamado
de Brix, o nivel normal de aglcar en-
contrado no melédo brasileiro ¢ 8, en-
quanto no experimento foi registrado
Brix 14. Os estudos sdo liderados pela
entomologa Regina Vilarinho, que tra-
balha na unidade de Recursos Genéti-
cos e Biotecnologia da Empresa Brasi-
leira de Pesquisas Agropecuérias (Em-
brapa), em Planaltina/DF. Regina —
certamente a maior autoridade nacional
neste assunto — realiza, por iniciativa
propria, estudos para buscar alternati-
vas para o controle integrado da mosca-
branca. Ela conseguiu recursos para seu
projeto junto ao Programa de Apoio ao
Desenvolvimento da Fruticultura Irriga-
da do Semi-Arido (Nordeste).

Os primeiros resultados deste proje-
to foram apresentados a engenheiros
agrénomos e extensionistas num dia-de-
campo realizado recentemente no cam-
po experimental da empresa Maisa, uma
das maiores produtoras de meldo do
Pais. Participaram também técnicos da
Secretaria da Agricultura do Rio Gran-
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de do Norte e da Secretaria de Desen-
volvimento Rural do Ceara.

A preocupacdo de Regina é consci-
entizar os produtores da regido para os
riscos que a mosca-branca traz as cultu-
ras frutiferas. “Eles ainda ndo atribuem
suas perdas ao inseto. Acham que se
devem a outros fatores”, lamenta a en-
tomologa, acrescentando que os produ-
tores culpam a seca, que provoca aci-
dez no solo.

Segundo a entomoéloga, a situagiio na
regido Nordeste é critica. Nos estudos
de campo que vem realizando, ela veri-
ficou presenca de fertilizantes granula-
dos no solo que deviam estar comple-

A pesquisa fecha o cerco

Lana Cristina / Agéncia Brasil/EBN

tando trés anos de aplicagdo. Isso signi-
fica, segundo ela, que as aplicagdes de
inseticidas aumentaram muito por cau-
sa de pragas resistentes, tanto que é im-
possivel serem absorvidos pelo meio
ambiente. Os préprios produtores da re-
gido com que chegou a conversar ac}-
mitiram que o custo do controle qui-
mico, por hectare, tem crescido nos ul-
timos meses em até US$ 500. Além de
mais inseticida, gasta-se com a contra
tacdo de pessoas para a apllcac;ap. E
preciso que o produtor tenha, primei-
ro, consciéncia do problema, para de-
pois adotar as medidgs necessarias,
porque se ele ndo fizer 150 1ra prejudi-

Divulgagio
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car seu vizinho”, observa a entomolo-
ga.

Ha pouco mais de um més, proxi-
mo ao campo experimental, foi detecta-
da uma nuvem de moscas. A nuvem do
inseto chega a ter uma populagio de tri-
lhdes de individuos. Na area da cultura,
com as plantas-testemunhas — onde néio
foi aplicado nada, s¢ a fertilizagdo co-
mum —, Regina contou 83 ninfas da
mosca em quatro centimetros quadra-
dos. Na area do tratamento, foi registra-
da apenas uma ninfa por centimetro qua-
drado.

A pesquisadora fez um levantamen-
to em outras areas de plantio da regido,
também em culturas de melancia, para
ter nogdo do efeito da nuvem. A cada
cinco folhas de melancia, o menor ni-
mero de ninfas encontrado foi 68, ¢ o
maior, 270. O perigo da mosca-branca
estd no tamanho: a ninfa tem 0,7mm, e
o0 inseto adulto ndo tem muito mais que
um milimetro. Além disso, o inseto pro-
lifera em regides de alta temperatura e
umidade, dois componentes que encur-
tam seu ciclo de maturagio.

Técnicos do Instituto Agrondmico de
Campinas (IAC/SP), que realizam pes-
quisas sobre o comportamento do inse-
to, constataram que a mosca-branca che-
gou a fase adulta em 29 dias em cultu-

ras de cenoura. Na batata-doce, a matu-
ragdo foi mais precoce ainda: em 18 dias
atingiu a maturidade. Em ambos os ca-
sos, a temperatura foi de 26,7 graus cen-
tigrados.

A temperatura certamente é um fa-
tor preponderante para a disseminagdo
da mosca-branca no Nordeste, mas a
praga ja foi registrada em 21 estados,
inclusive o Distrito Federal. As estatis-
ticas sdo crescentes. Ha trés anos, o in-
seto estava presente em cinco estados.
Segundo a literatura existente sobre o
assunto, o inseto ataca mais de 700 es-
pécies de plantas. No Brasil, além da
fruticultura, as culturas mais afetadas
sdo o algodio, feijao, tomate, soja, jilo,
quiabo, alface e couve.

A preocupagdo com o Nordeste toma
sentido especial na medida em que a
proliferagdo do inseto tem levado a per-
das de até 100% e abandono das cultu-
ras, principalmente de algoddo. A area
cultivada de algoddo na Bahia, por
exemplo, passou de 250 mil para 170
mil hectares nos tultimos 10 anos, em
conseqiiéncia do ataque da mosca-bran-
ca, associado ao de outros insetos, como
o bicudo-do-algodoeiro.

Regina comegou seu trabalho por
Mossoré por ser um grande centro pro-
dutor de meldo e pelo fato de se poder

observar a cultura em varias fases num
s6 momento. Alguns produtores estdo
em fase de plantio, a0 mesmo tempo em
que alguns ja estdo colhendo e outros,
no meio do estagio da cultura. O campo
experimental em estudo tem trés mil me-
tros quadrados e ela pretende criar mais
duas unidades de observagédo, usando,
inclusive, outros produtos para debelar
a praga, tais como o extrato de nim, uma
planta origindria da India.

Até o segundo semestre do proximo
ano, Regina quer comegar os primeiros
testes com controle biolégico. “Mas ndo
posso partir para o controle bioldgico
sem antes conscientizar o produtor so-
bre a presen¢a da mosca-branca em sua
cultura e a necessidade de medidas para
combaté-la. O produtor tende a ser des-
crente ainda quando se fala em bioinse-
ticida”, comenta a entomodloga, para re-
forcar a importiancia de atividades de
extensdo. Para o controle bioldgico, de-
verdo ser testados fungos parasitoides e
um besouro da familia Coccinellidae,
uma “joaninha”. O estudo de Regina Vi-
larinho sobre a disseminagiao da mosca-
branca no Brasil tem pelo menos cinco
anos. Agora, atinge uma fase importan-
te, que € encontrar alternativas de con-
trole e manejo das culturas para evitar o
alastramento da praga. Fd

 Biofertilizante e
inseticidas
seletivos podem ser
a grande saida

0 principio do estudo realizado pela
pesquisadora Regina Vilarinho em
Mossoro é, basicamente, melhorar as con-
digées da planta com o uso de produtos
biorracionais. A terminologia é nova e vem
sendo usada para definir produtos usados
na agricultura que ndo agridem o meio am-
biente nem causam danos a saiide. Sao de-
tergentes, sabdes e misturas de seivas de
plantas que podem ser usados na presen-
¢a dos inimigos naturais da praga a ser
atacada e que ddo maior robustez a cultu-
ra, tornando-a menos suscetivel a pragas.
“Sao menos prejudiciais que os organo-
clorados”, diz Regina, referindo-se inse-
ticidas quimicos muito usados também no
combate a insetos.

Sabendo da existéncia desses produ-
tos, ela procurou no mercado os que lhe
trouxessem o efeito desejado. Da empresa
LDE, de Itapecerica da Serra/SP, Regina
comprou um biofertilizante que é uma sin-
tese de plantas. Na verdade, é uma mistu-
ra de aminodcidos presentes nessas plan-
tas, que o proprietario ndo divulga quais
sdo, os L-alfa-aminodcidos. A planta fica

muito mais resistente ao ataque de pragas,
porque esta nutrida com o uso do bioferti-
lizante.

Regina usou também os inseticidas se-
letivos Confidor e Aplaudd. O primeiro se-
leciona os insetos a atacar e ndo mata os
inimigos naturais da mosca. O segundo é
um regulador de crescimento. Esses inseti-
cidas, segundo Regina, sao uma sintese de
uma molécula especial que, ao ser pulveri-
zada, percebe a presenca da fauna se ali-
mentando das pragas.

Ha pesquisas usando isoladamente os
inseticidas seletivos, nos Estados Unidos e
em Israel. “Aqui, nos optamos pelo uso as-
sociado de ambas as tecnologias para o tra-
tamento do meldo”, revela. A surpresa fi-
cou por conta do Brix — indice que mede o
teor de aguicar de uma fruta. O Brix do
meldo brasileiro atinge, no maximo, o0ito
pontos. Na drea do campo experimental, o
Brix registrado foi de 14, um verdadeiro
néctar.

A aplicagdo de biofertilizante e insetici-
da seletivo foi feita ha cerca de 90 dias.
Quando a operagdo de colheita for totalmen-
te consumada, sera possivel ter mais dados.
“Vamos saber, também, se aumentou o nii-
mero de frutas por hectare”, ressalta Regi-
na. O uso dos novos produtos, segundo ela,
vai favorecer ainda mais a implantagdo de
um controle biologico. A melhor arma con-
tra a mosca-branca é o manejo integrado.
Nao ha solugdo tinica”, garante.
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safra 98/99 deixou um sabor agrido-
A ce para os cotonicultores argentinos:
590 mil toneladas de producgéo bruta,
190 mil toneladas de fibra, pregos pouco re-

muneradores e bolsos vazios encarando o fu-
turo. O panorama para a temporada 99/2000

Wettelas da
Cai a area semeada

Hambiirgueres para
Alemanha

A marca Paty

— produzida na

Argentina por Qui-

ckfood S.A. —ja

tem um lugar nas

gondolas dos su- .

permercados alemaes. Nos {iltimos dias do

més de outubro se concretizou o embarque

das primeiras 10 toneladas deste produto

processado, de grande tradigdo no merca-

do local e com profunda penetragdo nos

mercados do Chile e Caribe. Paty devera

competir com produtos subsidiados da Dj-

namarca e da Franga e, ainda, contra uma

tarifa que fica em torno de 150%. Apesar

do questiondvel hiperprotecionismo euro-

peu, os diretores da Quickfood apostam na
continuidade destes embarques e esperam
estender seu espectro de agdo para outros
paises da Unido Européia. Eles baseiam seu
otimismo no fato do produto ser conside-
rado “premium” , com baixo teor de gor-
dura e sem agregados artificiais — féculas
ou soja. Os dirigentes asseguram, ainda,
que este € um segmento de mercado de alto
poder aquisitivo. Na mira da Quickfood se
encontram, também, Japdo e Coréia. Eles
cultivam a certeza de que s6 a abertura de
novos mercados permitird ao setor de car-

nes da Argentina decolar em definitivo.

Argentina Algoddo

ndo se apresenta muito melhor. A seca que
persiste tem castigado as principais regides al-
godoeiras, gerando novas frustragdes neste
setor. Como conseqiiéncia deste fendmeno cli-
matico, se estima que muitos agricultores de-
verdo optar pelo cultivo do girassol, em fun-
¢io da demora nas melhores datas para semelo
de algodio e da soja. Se estima que a superfi-
cie semeada caird a 400 mil/450 mil em todo
o pais. Esta perspectiva implica numa redu-
cdo de area de cerca de 30% sobre as cifras
registradas na temporada anterior, que ja indi-
cava uma quebra de 40% comparativamente
ao desempenho da safra 97/98.

Resumindo: a area semeada se reduzira em
mais de 50% em relagdo & superficie cultivada
ha dois anos atrds. Os produtores falam numa
quebradeira generalizada e comegam a pressi-
onar o governo para obterem algum tipo de aju-
da em fungido desta conjuntura adversa, o que
se complica ante a transigdo politica vivida pelo
pais. A Camara Setorial do Algoddo conseguiu,
a0 menos, certos compromissos vinculados ao
aporte de 50 milhdes de pesos, através c}o Ban-
co da Nagdo Argentina, para dar inicio a seme-
adura. A entidade solicitou, ainda, um aumen-
to no “reintegro” para as exportagdes fora do
Mercosul de 3,2 a 10%. Paralelamente, se pro-
cura melhorar a qualidade da semente empre-
gada, tarefa para a qual ja se pensa em formar
uma nova Associagio de Sementeiros de Algo-
ddo. Esta associagdo teria como tarefa.ﬁscall—
zar e controlar o trabalho que os argentinos €s-
tdo levando a cabo na produgdo de sementes

destinadas a este cultivo.

Insdlito

De acordo com a opinido dos produtores
de batatas do sudeste de Buenos Aires, a des-
valorizagdo cambial registrada no Brasil ge-
rou claras vantagens para os produtores da-
quele pais, a tal ponto que as exportagoes ar-
gentinas para aquele destino — que em 1998
alcangavam as 100 mil toneladas — virtual-
mente desapareceram Mas nio é sO iss0. S
calcula que as importagdes de batata brasilei-
ra ficaram em torno de 30 mil toneladas. Os
produtores locais reclamam amargamente que
0 Brasil sempre se valeu de questionéveis me-
didas fitossanitarias, para atrasar a entrada da
batata_argentina. Por outro lado, o governo
argentino ndo vem impondo entraves para 0O
ingresso do produto brasileiro. Como se vé, é
outro setor no qual os desajustes macroecono-
micos do Mercosul tém deixado dolorosas
feridas.

www.revistachacra.com.ar

TRIGO

A area semeada recebeu um
incremento de pelo menos 13,5%.
Em condigdes normais, a produ-
¢do alcancgaria as 14 milhdes de
toneladas, numero 22% superior
ao registrado na safra passada. A
maior parte das glebas se encon-
tra em bom estado, e a tendéncia
de pregos na colheita ¢ declinan-
te. Inobstante, as baixas tempe-
raturas ¢ a escassa umidade na flo-
ragdo poderiam afetar os rendi-
mentos de algumas zonas produ-
toras. A reativagdo da demanda de
trigo por parte do Ird, por outro
lado, poderia ajudar na recupera-
¢do das cotagdes.

SOJA

A superficie semeada alcan-
caria 18 milhdes de hectares, ¢ a
produgio final projetada ficaria
na casa das 19 milhges de tonela-
das, 2% acima do volume obtido
na safra 98/99. A produgiio nos
Estados Unidos seria 7% superi-
or as estimativas prévias. Este fa-
tor, junto com um bom volume
esperado para a regifio do Merco-
sul, faz prever uma tendéncia bai-
xista de pregos.

NOVILHO

Os incrementos de oferta con-
tinuam sendo absorvidos pela de-
manda interna, apesar dos precos
ao consumidor ndo terem se re-
duzido significativamente. Se re-
gistra uma redugio na criagdo de
bezerras de feedlot, o que esta
sendo compensado por uma mai-
or saida de animais engordados a
pasto, com suplementagdo. As
vendas ao exterior vém experi-
mentando uma leve melhoria.

LEITE

As chuvas proporcionaram
uma recuperagio das pastagens
nas principais regides de produgdo
leiteira. Entretanto, os produtores
estdo numa cruzada para reduzir
custos, em razdo da pronunciada
queda nos pregos do produto. De
qualquer modo, se adverte que este
processo tem um limite, ja que os
ajustes excessivos podem afetar a
produtividade e o faturamento fi-
nal. Os tambos de médio porte vém
sendo os mais afetados pela crise
que se abate sobre o setor.



SAFRAS

0 percevejo-barriga-verde nao da folga

Engenheiro agrénomo Jorge Rodrigues

Na década de 70, o percevejo-barri-
ga-verde (Dichelops spp) era citado
como praga secundaria na cultura da
soja. Na cultura do milho, os primeiros
relatos de sua ocorréncia foram em
1991, em Campo Mourdo/PR; em 1993,
no Mato Grosso do Sul; e em 1995, em
Cascavel/PR. Desde entfo, sua ocorrén-
cia no norte e oeste paranaense s tem
aumentado, constituindo-se, atualmen-
te, se ndo na principal praga, pelo me-
nos a que apresenta maiores dificulda-
des de controle. Existem duas espécies
identificadas: Dichelops furcatus e Di-
chelops melacanthus, estando geografi-
camente distribuidas nos estados do RS,
SC, PR, SP e MS.

O novo cenario agricola destas regi-
oes, com crescente plantio do milho sa-
frinha e a pratica do plantio direto, pode
se constituir na principal causa desta
maior ocorréncia do percevejo-barriga-
verde.

Os maiores danos causados pelo ata-
que destes percevejos sdo: atrofia das
plantas (encharutamento), perfilhamen-
to, nanismo, deformacdes nas folhas (fo-
lhas enroladas), coragdo morto. Na mai-
oria das vezes, o ataque ocorre de for-
ma generalizada, porém, é mais intenso
e observado na forma de reboleiras.

As dificuldades para o controle qui-
mico sdo grandes, em razdo da forma
de alimentacdo destes percevejos, su-
gando a base das plantulas e atingindo
o tecido em formacao.

O tratamento de sementes com inse-
ticidas tradicionais, amplamente empre-
gados para controle de lagartas, e as pul-
verizagdes com inseticidas convencio-
nais nio tém se revelado satisfatorios,
pois na maioria dos casos estdo sendo
utilizados de forma isolada ou tardia-
mente.

Em recente forum sobre percevejos,
promovido pela Embrapa Soja, Londri-
na/PR, varios técnicos de cooperativas
presentes ao encontro, atualmente afe-
tadas pelo crescente ataque do perceve-
jo-barriga-verde, foram undnimes em
suas estratégias de controle da praga:

Primeira medida: aplicacdo de in-
seticidas no manejo (dessecac¢io) de er-
vas nas sucessoes

soja > milho safrinha

trigo > milho normal

Segunda medida: tratamento de se-
mentes com um novo grupo de insetici-
das: imidacloprid

Terceira medida: Pulverizagdes se-
qiienciais com inseticidas, logo apods a
emergéncia (o controle, na maioria das
vezes, ¢ realizado apods a praga ja ter pro-
vocado o dano, € ndo ha registro de in-
seticidas para o controle aéreo deste in-
seto).

Obs.: Ndo ha necessidade da apli-
cagdo conjunta das trés medidas. A pri-
meira medida, entretanto, ¢ uma pratica
obrigatoria, a qual devera ser utilizada
em conjunto com a segunda ou com a
terceira medida. Porém, é importante
ressaltar que o emprego isolado da pri-
meira medida ndo levara a um controle
satisfatorio do percevejo-barriga-verde.

Quanto ao resultado do forum rea-
lizado recentemente, sera criada uma co-
missdo permanente, que ird gerir traba-
lhos de pesquisa sobre esta praga no mi-
lho. O objetivo é cri-
ar uma estratégia
conjunta (pesquisa/
cooperativas) para
um controle mais
eficaz desta praga
que vem preocupan-
do os produtores de
milho.

Folicur

& af/a/é/rte, preeventive, curalivd, SStemieo e malto econdnieo
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As matas ciliares, quando intactas,

tém quatro fungdes basicas: proteger 0s
cursos das aguas, conservar o solo, ser-
vir de abrigo e alimento a fauna e pre-
servar a biodiversidade. Destas fungdes,
a biodiversidade é a mais complexa e
de dificil entendimento. Muitos leigos,
ao falarem da reposigao florestal, sdo in-
transigentes na defesa da utiliza¢@o das
chamadas ‘’plantas nativas™, em nome
do que entendem ser a biodiversidade.
Ledo engano, mais crasso do que le-
do.... A biodiversidade ¢ um fator ine-
rente a floresta primitiva, é um conjun-
to de fatores genéticos existentes numa
mata. Se plantarmos uma floresta de
plantas nativas com as mesmas espéci-
es que foram cortadas, a floresta podera
ter as mesmas fungdes de preservagio
da agua e da fauna, mas a biodiversida-
de sera diferente. Esta diferenca, antes
presumida, hoje pode ser determinada
pelo exame do DNA das plantas ou por
testes de progénie e procedéncia. Os pi-
nheiros-brasileiros, Araucaria angusti-
Jfofia, por exemplo, do Rio Grande do
Sul, de Santa Catarina, do Parand, de
Sdo Paulo, do Rio de Janeiro ou de Mi-
nas Gerais, pertencem 4 mesma espécie,
mas sdo geneticamente diferentes. As-
sim, ao se repor um pinheiral cortado
no Rio Grande do Sul com sementes
desconhecidas, a biodiversidade seré di-
ferente. Um erro muito comum é o plan-
tio, em solenidades, de 4rvores nativas
em parques ou reservas., Haverd uma
miscigenacao, e a biodiversidade primi-
tiva sera alterada tdo logo estas novas
arvores entrem em reprodugio. Assim,
a reposicao florestal nas areas derruba-
das servird apenas para a prote¢do das
aguas, conservagio do solo e de abrigo
e alimentacdo da fauna; a biodiversida-
de ja foi destruida e nunca mais ser4 re-
posta.

E sabido que grande parte das matas
ciliares foi derrubada: algumas, depois
da promulgacdo da proibig¢io legal im-
posta pelo Codigo Florestal, Lei Fede-
ral 4.771/65; outras antes desta promul-
gagdo. A promulgagdo do Codigo Flo-
restal, em 15 de setembro de 1965, ser-

Vamos refazer as matas ciliares

José Mauricio de Toledo Murgel / Diretor do Instituto Rural do
Meio Ambiente (IRMA) Fone (14) 622-1356 /
E-mail: irma@cambul.com.br

ve de marco entre as derrubadas legais
e as ilegais. Apenas como curiosidade:
a chamada Lei Oswaldo Cruz, do inicio
do século, obrigava os proprietdrios ru-
rais a derrubada das matas ciliares que
serviam, de abrigo e reprodugdo do
mosquito transmissor de moléstias en-
démicas. Aquelas que foram suprimidas
ilegalmente deverdo ser repostas pelo
degradador, aquele que derrubou, e ndo
pelo atual proprietério, como pretendem
alguns. ¢

Lembro que as florestas de exploragio
sdo fatores primordiais da preservacio das
florestas nativas. Estas florestas sio de
maior rendimento, mais precoces e pro-
duzem madeira e lenha mais uniformes.
Na presenca destas florestas, a pressio de
consumo sobre as matas nativas é menor.
Este € o fator de preservagio.

Se o corte foi feito dentro da Lei, ndo
ha como obrigar os lavradores a esta re-
posicao. O proprio Cddigo Florestal,
pelo seu Artigo 18, define esta reposi-
¢do, quando necessaria, como sendo do
Poder Publico Federal. Se considerar-
mos, ainda, que o custo desta necessa-
ria reposic¢do € por demais elevado para
ser absorvido tanto pelo Poder Publico
como pelos agricultores, estaremos di-
ante de um impasse. Partindo destas pre-
missas, elaborei o Projeto de Reposicdo
Florestal em areas onde as florestas pri-
mitivas foram retiradas, utilizando ex6-

ticas enriquecidas com plantas nativas.
Estas florestas seriam de exploragdo em
regime de rendimento sustentado, sem
corte raso, e o resultado econdmico ser-
viria de incentivo, ao lado de outros,
para que o agricultor assumisse estes
plantios. Este projeto, no estado de Sdo
Paulo, foi endossado pelo Sindicato Ru-
ral e Associagdo Rural de Ribeirdo Pre-
to e esta sendo estudado por um grupo
de institui¢des oficiais de ensino e pes-
quisa, para elaboragdo do texto final.

Existe uma taxa federal obrigatoria
que ¢ arrecadada aos consumidores de
produtos florestais, chamada Taxa de
Reposi¢do Florestal, que deve ser, por
obrigagdo legal, destinada a subvencio-
nar os agricultores que queiram plantar
florestas. No estado de Sdo Paulo, esta
taxa é arrecadada pelas Associagdes de
Reposi¢do Florestal, que produzem mu-
das e elaboram projetos de refloresta-
mento, sem nada cobrar dos interessa-
dos. Esta verba poderia servir para for-
necer mudas e apoio aos agricultores
que quisessem aderir.

E importante frisar que ndo se preten-
de substituir as florestas nativas existen-
tes por florestas de explorago. Pretende-
se, isto sim, introduzir mecanismos de in-
centivos para a recuperagdo de areas onde
outrora existiram florestas de preservagao
permanente, preservando a agua, o solo,
a fauna e a biodiversidade. Fal



Produtor, unido, gasta menos e lucra mais

ais conhecida por reunir os
presidentes dos principais clu-
bes de futebol do Brasil, a de-

nominagdo Grupo dos 13 ndo ¢é exclusi-
va da cartolagem futebolistica. Interes-
sados em compartilhar informagdes so-
bre técnicas de cultivo e manejo de la-
vouras pelo sistema de plantio direto, al-
guns produtores da regido centro-sul do
Parand comegaram a se reunir periodi-
camente para trocar informagdes em
1992. No ano seguinte, oficializaram as
reunides mensais do grupo de estudos.
Foi redigido um estatuto. Como o nume-
ro de agricultores nas reunides era 13,
eles resolveram dar o nome de Grupo dos
13, ou G-13, ao conjunto de participan-
tes dos encontros técnicos.

Desde entdo, esses agricultores se re-
unem uma vez por més na propriedade de
um deles. La, assistem a palestras técni-
cas sobres langamentos de produtos qui-
micos no mercado ou novas tecnologias
de cultivo. Depois, visitam as lavouras do
anfitrido para saber o que estd sendo feito
naquela propriedade. Desde que foi ofici-
alizado, o G-13 conta com um agrénomo
exclusivo para prestar assisténcia técnica
as propriedades dos associados.

Treze produtores do
centro-sul do Parand
fazem, hd sete anos,

reunioes mensais para
debater o manejo de
suas lavouras. Eles

também adquirem em
conjunto 08 1MSUMOS
para a propriedade, o

que diminui 0s pregos

de mercado

Emerson Cervi

Além da troca de experiéncias e as-
sisténcia quase personalizada, a unido de
produtores em grupo traz outros benefi-
cios. As duas principais vantagens da
reunido de produtores rurais em grupos
sdo a assisténcia técnica personalizada e
0 aumento no poder de negociagdo com

fornecedores de insumos. Ele funciona
como uma espécie de minicooperativa.
O agrénomo Rogério Macedo Carneiro,
que trabalha para o G-13, faz os projetos
de todas as lavouras dos socios. Ao todo
sdo cerca 9.000 hectares por ano entre as
lavouras de verdo, o que da uma média
de 700 hectares por propriedade. Depois
que sdo definidos os tipos de sementes e
produtos quimicos que serdo usados nas
lavouras naquele ano, os revendedores
apresentam seus precos. Comprando ao
mesmo tempo para as 13 propriedades, a
quantidade de produtos aumenta, ¢ os
agricultores conseguem descontos. Em
média, os pregos pagos pelos integran-
tes do G-13 por insumos em geral fica

_ pelo menos 10% mais barato do que

quando eles compravam individualmen-
te. Esse indice, em uma economia esta-
vel, faz muita diferenca.

Isso tudo sem as desvantagens das
taxas, da dificuldade de fiscalizagdo e das
administragOes temerarias que muitas
cooperativas agricolas apresentam. Este
foi primeiro grupo de agricultores forma-
do para trocas de experiéncias e conhe-
cimentos técnicos formalizado no Para-
na. Seguindo o exemplo, agricultores de

TESYADO
E APROVADO

NOS MAIS
FERTEIS
CAMPOS-

DE PROVAS:

0 Pirelli para tratores e colheitadeiras foi feito para aproveitaro =
méximo de sua poténcia. O desenho da banda de rodagem deste
pneu garante maior capacidade de tracdo e autolimpeza, com o
minimo de compactacéo do solo. Resultado: maior produtividade e
total eficiéncia para suas méquinas. TM 95. Em matéria de pneus,
nunca se viu uma safra como esta na agricultura.

FRELLs

potiincia MAD @ NADA SEM GONTROLE,
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outras regides comegaram a se reunir de
forma espontinea, sem incentivo de Or-
gdos publicos ou em cooperativas con-
vencionais, para buscar na unido de for-
¢as um novo insumo a produgdo agrico-
la. Hoje, até cooperativas estdo incenti-
vando a contratagdo de agrénomos por
grupos especificos de agricultores.
Quando os integrantes do G-13 co-
megaram a $e reunir para trocar experi-
éncia sobre plantio direto, em média,
40% das areas de cultivo anual deles era

por este sistema. Hoje, em nenhuma das
propriedades que formam o G-13 € feita
aracdo e gradagem antes do plantio das
lavouras. L R el . ¥ : :
Com o tempo, os integrantes do gru- .=~ : ; ol BBt e X ol
po técnico resolveram expandir os nego-  © v o . Rl TAers.
cios em conjunto. Compraram instalagdes  G-13 e seus assistentes: Antonio de Souza Neto, com camisa azul escura; e Rogério Carneiro,
de uma empresa de armazenagem e seca- € deulos escuro
gem de grios que estava desativada. Nes-
sa unidade, eles beneficiam suas proprias LISTA DOS INTEGRANTES DO GRUPO DOS 13
produgdes e prestam servigos a terceiros. Arealde plantio
Um negécio rentavel que em 1998 repre- Nome Municipio P
sentou 32 mil toneladas de sementes re- (ha)
cebidas e beneficiadas. O G-13 Produgdo Antonio Hilgemberg Ponta Grossa 290
?1 Comeércio de §er;ilentes esta stl_lbstltum- Osmar Hilgemberg Junior Teixeira Soares 1.440
0 a organizac¢do das cooperativas para = 4
dez enasg de agricultores d}; regido I‘)‘Na Marcio Vilela Costa Ponta Grossa/Teixeira Soares 1.159
unidade, nos fazemos recepgio, secagem r Marco Palmeira Checchia Ponta Grossa 344
3 claSSIﬁca(;aot(I:.los gfaos para integrantes Mauro Palmeira Checchia Ponta Grossa 344
o e outros clie -
xgsg(::ll-; I:nerca do pelos s;gigzzbﬁ?igz;; Enadir Carneiro Gomes Ponta Grossa 765
? .
oS riscos que 0 agricu]_tor enﬁ-enta quan_ Orlando Chemim Ponta Grossa 257
do entrega suas produgﬁes a grandes es- Eder Israel Chemim Ventania 378
truturas”, explica Rogério Cameiro. Luiz Fernando Hilgemberg Teixeira Soares 334
Quando a beneficiadora de sementes : = e

foi comprada, em 1994, nem todos os Gilson Carlos Zeny Ponta Grossa/Ortigueira 663
integrantes do grupo técnico quiseram Sueli Pedro Zeny* Ponta Grossa 77
entrar no negocio. Dois deles preferiram Renato Paulo Zaika Ponta Grossa/Teixeira Soares/Curilva 707
c 5 .

‘| o_ntmuar dpeRas COLY as..reum.oes L Romeu Pedro da Silva® Teixeira Soares/Ipiranga 489

| sais. Outros quatro que ndo faziam parte =
dos encontros técnicos nas fazendas fi- | Rodney Vergani Ponta Grossa 189
caram interessados e se associaram ao G- Enio Camargo Queiroz Teixeira Soares 506
13. Embora a maioria 1ntegre os 4015 gru- Vilson Hilgemberg Teixeira Soares/Ponta Grossa 796
pos, eles fazem questdo de distinguir o 5
G- 13 agricola dO G- 1 3 pres ta dOI‘ de ser- *Fazem parte do grupo técnico mas ndo participam da beneficiadora de sementes
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vigos na area de armazenagem e benefi-
ciamento de sementes. “As reunides téc-
nicas mensais na fazenda de um deles
continuam existindo, independente dos
negdcios da beneficiadora”, afirma o
agrénomo.

Inicio — O engenheiro agrénomo
Antoénio Marques de Souza Neto, repre-
sentante da Zeneca na regido dos Cam-
pos Gerais em 1993, é uma das testemu-
nhas da formagio do G-13. “Em 1992,
notamos que alguns produtores sempre
estavam presente em dias-de-campo e
palestras técnicas. Por isso, resolvemos
comegcar a fazer visitas a fazenda de um
deles por més para trocar experiéncias”,
conta o agronomo. Nas visitas as fazen-
das, um produtor mostrava aos demais
as técnicas de cultivo, produtos quimi-
cos, variedades e até populagdo de plan-
tas que tinha em suas areas.

Na época, como eles estavam come-
¢ando a fazer plantio direto, nem todos
possuiam os implementos especificos
para cultivo em palha, como o rolo-faca.
Implemento usado para rolar as cobertu-
ras de inverno, um tinico rolo-faca co-
megou a ser usado pelos demais integran-
tes do grupo. Com o tempo, eles perce-
beram que era pouco rentavel que todos
continuassem a produzir sementes de
aveia no inverno. Aqueles que tinham
mais afinidade com a cultura mantiveram
suas areas e passaram a vender as semen-
tes para os outros, que agora fazem cor-
tes da cobertura de inverno para trans-
forma-la em silagem pré-secada. Outras
formas de integracdo entre produtores
comegaram a ser adotadas para reduzir
custos e melhorar a eficiéncia das pro-
priedades.

Com o sucesso da experiéncia, o G-
13 passou a servir de exemplo. Desde
1993, a Zeneca incentiva seus represen-
tantes regionais a formar grupos de pro-
dutores. “E mais facil para os represen-
tantes das multinacionais apresentar os

TOTAL DE AREA CULTIVADA

PELO G-13 NA SAFRA DE VERAO
DE 1998/99

Lavoura Area plantada
(ha)
Soja 5.489
Milho 1.799
Feijao das aguas 542
Feijao das secas 1.333
Arroz 133
Forrageiras p/silagem 87
Feijao depois do milho 682

produtos ao agrénomo que presta servi-
¢os a um numero determinado de produ-
tores do que ter que visitar um a um”,
afirma. Rogério Carneiro era represen-
tante da multinacional quando foi convi-
dado para prestar assisténcia técnica ao
G-13. Ha seis anos, ele trabalha s6 para
este grupo de produtores. Cada um dos
socios paga uma taxa mensal que cobre
os custos da assessoria técnica persona-
lizada.

Existem algumas caracteristicas in-
dispensaveis para o sucesso de um gru-
po como o G-13. Todas as propriedades
dos socios sdo proximas. Dos nove mil
hectares, 49% ficam em Ponta Grossa,
33% em Teixeira Soares, municipios vi-
zinhos. O restante encontra-se em Orti-
gueira, Ventania, Curitiva e Ipiranga,
todos municipios localizados na mesma
regido. Isso facilita a assiduidade nas
reunides e padroniza as recomendacoes
técnicas para as lavouras. Os produto-
res do grupo também precisam ter o
mesmo nivel de desenvolvimento tecno-
loégico em suas propriedades. Se houver
muita diferenga entre 4reas de plantio
ou técnicas de cultivo fica dificil encon-
trar temas para as reunides mensais que
sejam do interesse de todos.

O G-13 plantou na ultima safra de
verdo 5,4 mil hectares de soja, 1,7 mil
hectares de milho, 548 hectares de feijao
das aguas, 1.333 hectares de feijdo da
seca, 133 hectares de arroz e 87 hectares
de forrageiras para silagem. Por reunir
areas significativas de producdo, o gru-
po conta com a vantagem de conhecer
novos produtos das induistrias agroqui-
micas antes mesmo dos langamentos ofi-
ciais. “Sempre mostramos tecnologia de
ponta a eles, levando-os a nossos cam-
pos experimentais ou fazendo areas de
teste nas propriedades agricolas™, conta
o técnico da Zeneca. Depois que o G-13
cresceu, outras multinacionais comega-
ram a procurar o0 grupo para apresentar
seus produtos. Antes da concorréncia, s6
a Zeneca chegou a vender para o grupo
USS$ 350 mil em produtos em um tnico
ano. Hoje, esse valor estd em US$ 200
mil, o que representa cerca de 50% dos
gastos anuais dos produtores com agro-
quimicos.

Na reunido de novembro, que acon-
teceu na Fazenda Bacaetava, em Ponta
Grossa, os 13 produtores conheceram o
herbicida Falcon. O novo dessecante de
folhas estreitas sera langado oficialmen-
te no inicio do ano 2000, mas o G-13 ja
sabe quais as indicagdes para aplicagdo
e dosagens do produto. Além dos repre-
sentantes das multinacionais, o grupo
convida pesquisadores de institutos agro-
noémicos para falar sobre assuntos espe-
cificos, como manejo de palhada, doen-
cas do feijoeiro ou até mesmo manejo de
gado de corte.

Mauro Palmeira Checchia, um dos
integrantes do grupo técnico e da bene-
ficiadora de sementes, conta que a idéia
do G-13 comegou a ganhar corpo quan-
do a Coopagricola — cooperativa a que
a maioria dos produtores do grupo esta-
va ligada — resolveu terceirizar o depar-
tamento técnico. “Os agricultores tinham
que pagar pelo agrénomo se quisessem

Tao
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to para o solo
quanto para o seu bolso.

A solubilidade do fésforo nas férmulas FlexiTREVO é ideal para cada situagdo de
solo, gerando economia e uma adubagdo superequilibrada. Na hora de fertilizar
asua lavoura, ndo deixe faltar FlexiTREVO e conhega a melhor relagéo custo/beneficio.
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Congquista do grupo: silo para 12 mil toneladas de grios

assisténcia e, como 0s técnicos precisa-
vam tomar conta de mais propriedades
para manter seus ganhos, as visitas fica-
ram menos constantes. Foi quando opta-
mos pela contratag@o de alguém que aten-
desse sO as nossas propriedades”. Para
ele, a escolha foi acertada. “Sozinho, o
agricultor ndo tem poder de compra. De-
pois que nos unimos, ficou mais fécil
negociar no mercado.” Apesar das com-
pras serem feitas em conjunto, 0 G-13
nao tem personalidade juridica. Sio emi-
tidas notas fiscais de compra ou venda
nos nomes de um dos integrantes. Assim,
diminui a burocratizagio nas relagdes
comerciais do grupo.

O estatuto do G-13 ¢ bastante rigido.
Redigido em 1993, seus principais arti-
gos nunca foram alterados. Ele prevé, por
exemplo, o numero fixo de 13 integran-
tes. Para que outro produtor integre o
grupo, um dos antigos tem que sair e a
maioria dos outros 12 aprovar o ingresso
do novato. Se um dos s6cios faltar a trés
reunides seguidas sem justificativa, é
excluido dos encontros técnicos. Quem
falta uma ou duas vezes paga uma mul-

ta. No inicio, a Zeneca oferecia brindes
aos que chegassem no hordrio marcado
para inicio das palestras. Com o tempo, a
assiduidade foi melhorando e, hoje, € pos-
sivel dispensar os sorteios. O estatuto es-
tabelece ainda que os encontros devem se
realizar sempre na primeira sexta-feira do
més. O dono da fazenda onde acontece a
reunido é responsavel pelo almogo dos
participantes. O restante do grupo com-
pra as bebidas e paga a taxa do palestran-
te. Algumas vezes, a multinacional paga
o caché dos pesquisadores.

Como existe uma programagao anual
dos locais de reunides, o agrénomo do
grupo pode preparar campos experimen-
tais com antecedéncia. “Por exemplo,
sabendo que no comego do ano os pro-
dutores tém interesse em ver os efeitos
de diferentes herbicidas na soja, eu pre-
paro um campo experimental com de-
monstragdo de varios produtos em uma
drea da fazenda onde acontecerd a reu-
nido de janeiro”, explica.

Beneficiadora — Até 1994, o G-13
era apenas um grupo técnico que tinha
como sede uma sala alugada em Ponta

Grossa. Neste ano, os antigos donos de
uma unidade beneficiadora de sementes,
que estava desativada desde 1990, resol-
veram vender o imovel. Onze dos treze
integrantes do grupo resolveram comprar
a unidade que possui armazéns para esto-
cagem de 12 mil toneladas de grios est4-
ticos, balanga para pesagem de caminhdes
e dois secadores com capacidade para se-
cagem de 40 toneladas de sementes por
hora. Outros dois socios entraram no ne-
gocio. Eles tentaram fazer um condomi-
nio de produtores como responsaveis pela
cerealista, mas ndo deu certo. A melhor
opgdo foi criar uma empresa.
Assim surgiu, do G-13 agricola, o G-
13 Produg@o e Comércio de Sementes
Ltda. A unidade recebe as produgdes de
associados para limpeza e secagem dos
grdos, além de prestar servicos a tercei-
ros. “As taxas de cobramos aqui sdo as
mesmas de qualquer cooperativa para
recebimento, beneficiamento e armaze-
nagem de graos”, conta Mauro Checchia.
A cada dois anos, 0s 13 sécios escolhem
uma diretoria formada por quatro produ-
tores, que serdo responsaveis pela admi-
nistragdo da unidade. Até 2000, Mauro
Checchia fard parte da diretoria executi-
va do G-13 cerealista. “O que recebemos
aqui com a prestacio de Servigos a ter-
ceiros da para cobrir todos os custos fi-
xos do grupo”, afirma.
Atualmente, além dos 13 socios, o G-
13 atende cerca de 30 agricultores da re-
gido. Em 1998, a cerealista recebeu oito
mil toneladas de milho, 20 mil toneladas
de soja e quatro mil toneladas de trigo,
triticale e triguilho. Entre as vantagens dos
clientes do G-13 estd o fato deles ndo pre-
cisarem esperar em filas para entrega dos
graos. Retiram seus produtos quando qui-
serem, € os riscos de desvios de estoques
— comuns em cooperativas — pratica-
mente inexistem. Os socios ndo se arre-
pendem de ter formado um grupo técnico
menor para se fortalecer no mercado. Fa
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bula do produto.

Zapp € o herbicida da Zeneca com maior resisténcia a chuva, rapidez de agéo
e eficiéncia. Escolha Zapp e tenha lodas estas vantagens: e Rapida absorgdo:
diminui os riscos de ser lavado pela chuva * Controle inicial mais rapido
que outros sistémicos ° Controla folhas largas e
estreitas ¢ Culturas e plantas daninhas: consulte a

ATENCAO

Este produto € perigoso & saide
humana, animal ¢ nle
Leia atentaur
as instrug
nabulacna

Consulte sempro
um Engenhelro Agrénomo

Venda sob receltuirio agrondmico
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Tendéncia de
menor producao
em 99/2000

mercado gaticho de arroz em cas-

ca continua calmo, embora indi-
que boas expectativas quanto ao futuro dos
precos no estado, com perspectivas de um
mercado mais firme daqui para a frente.
Contudo, apesar de mais otimista, o mer-
cado ainda projeta redugio de 4rea e uma
queda marcante de produtividade para a
proxima safra, com a conseqiiente dimi-
nuicdo da produgdo em relacdo a 1998/
99.

As ultimas chuvas ocorridas no esta-
do serviram para recompor parte das re-
servas hidricas, trazendo um novo alento
ao produtor. Mas, por outro lado, os pre-
¢os dos insumos continuam altos. O pro-
dutor estando descapitalizado nio pode
investir em insumos para a lavoura na
quantidade necessdria e desejada, o que
provavelmente acarretara em queda de
rendimento nas lavouras arrozeiras,

As dificuldades de acesso ao crédito
rural e de elevagdo no valor dos financia-
mentos sdo outros fatores que podem afe-
tar a area e produgdo da safra 99/2000,
que em algumas regides podera chegar a
25%.

Os produtores gatichos seguem restrin-
gindo a oferta do produto de melhor qua-
lidade — ja escasso — para tentar sus-
tentar os precos do casca no estado. Com

internet

O mais completo site
de agropecuaria do Pais
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o avango da entressafra, espera-se que os
pregos alcancem patamares bem mais al-
tos.

O levantamento de intengdo de plan-
tio para a proxima safta, realizado pela
Companhia Nacional de Abastecimento
(Conab), confirma a expectativa ja apon-
tada de que a produgdo brasileira de arroz
devera ter uma redugio de 2,5 a 5,6% em
relacdo a safra 1998/99. Em niimeros ab-
solutos, isso indica que o Brasil devera
contabilizar uma queda de 292,1 a 652,7
mil toneladas na safra 99/2000, que resul-
tara entre 10.929,5 e 11.290,1 mil tonela-
das colhidas, ante as 11.582,2 mil tonela-
das registradas na safra anterior.

Essas estimativas decorrem de proje-
¢des que indicam desde a diminuigéo de
cerca de 2,3% até o crescimento de 0,1%
da 4rea a plantar nessa proxima safra, que
passar4 entdo de 3.720,4 para de 3.634,7
mil hectares a 3.725,7 mil hectares.

As estimativas da Conab sdo um pou-
co pessimistas em relagdo ao desempenho
da cultura no Rio Grande do Sul, haja visto
que um dos fatores de redugao da produ-
¢do vinha sendo a escassez de chuvas para
recompor as reservas hidricas necessarias
a irrigagdo. Com as precipitagdes recen-
temente verificadas, parte dos reservato-
rios foram recompostos e a perda de pro-
dutividade das lavouras tende a ser me-
nor.

J4 com relacdo ao Mato Grosso, a pre-
visdo da Conab para safra de arroz 99/
2000 (crescimento de 3,0 a 7,0%), € con-
siderada superestimada uma vez que os
pregos da soja vém estimulando o plan_tlo
da oleaginosa, em contraponto ao cultivo
do arroz que, como se sabe, pouco tem
animado os produtores.

Os custos de produgdo do arroz estdo
muito altos, enquanto os pregos recebidos
pelos produtores encontram-se deprimi-

dos. De acordo com o Instituto Riogran-
dense do Arroz (IRGA), o custo de pro-
dugdo por saca de 50kg do arroz irrigado
da dltima safra chegou a R$ 14,45 frente
aos R$ 11,21 da safra anterior (97/98) e
R$ 10,90 da safra 96/97. O aumento de
custo na safra 98/99, com relagio a 96/
97, foi entdo de 24,1%.

Por outro lado, enquanto os custos
aumentam, os pregos pagos ao produtor
diminuem. Conforme apurado pela Fun-
dagdo Getilio Vargas nos oito primeiros
meses deste ano, o Indice de Pregos Re-
cebidos (IPR) na agropecuéria brasileira
teve um incremento de apenas 0,39%,
enquanto o Indice de Pregos Pagos (IPP)
pelos insumos na agropecuaria teve um
aumento de 13,11%.

A alta no prego do petrdleo e a desva-
lorizagdo cambial contribuiram para que
os pregos dos insumos se elevassem, au-
mentando assim os custos de produgdo,
haja visto que os combustiveis foram um
dos insumos que mais oneraram os cus-
tos, com acréscimo de 32% nos seus pre-
¢os. Em segundo lugar vém os defensi-
vos, com aumento de 26%, seguido pelos
fertilizantes, com incremento de 22,5%.

No Rio Grande do Sul, por exemplo,
0 mercado vem pagando em média R$
14,30 pela saca de 50kg do arroz em cas-
ca, 0 que mostra o descompasso entre o
custo de produgdo e a venda do produto.

Tipo superior 1kg 500g

Parboilizado de 1,452 2,05 de1,19a1,29

Longo fino

de145a215  de0,65a0,95

Longo de 0,90'a1,39 de 0,45a 0,55

Tipo inferior (marcas alternativas)
de 0,492 0,75

Largo fino de 0,302 0,45

Quirera (1/2 e 1/4 grdo) para rag&o: 0,55/1kg e 2,65/5kg

Um meio moderno, agil e eficiente para
V. anunciar sua empresa ou gado.
Para informacoes adicionais entre em contato

em Porto Alegre (051) 233-1822

mail@agranja.com

Em Sao Paulo (011) 220-0488
- granjasp@mandic.com.br
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Quadro de oferta e
demanda mundial
sofre ajustes

Departamento de Agricultura dos

Estados Unidos (USDA) divul-
gou, em novembro, o seu novo levanta-
mento para a safra norte-americana de
soja da temporada 99/2000, apontando
um novo corte na producgio em relagdo a
estimativa anterior. Na verdade, a redu-
¢do ja era esperada pelo mercado, consi-
derando que a média das previsdes pri-
vadas divulgadas antes do relatorio apon-
tava 73,3 milhdes de toneladas (para um
intervalo minimo e maximo de 72,1 mi-
Ihdes e 76,9 milhdes de toneladas), ape-
nas levemente abaixo dos 73,4 milhdes
de toneladas da estimativa de outubro. O
que surpreendeu, a exemplo dos trés ul-
timos relatorios, foi novamente o tama-
nho do recuo na estimativa.

Apesar de manter a area a colher es-
tabilizada em 29,5 milhdes de hectares,
0 novo levantamento apontou redugio no
rendimento médio de 2.488kg/ha para
2.470kg/ha, ainda em cima de ajustamen-
tos resulta_ntes do efeito da estiagem dos
meses de julho, agosto e setembro sobre
as lavouras. Dessa forma, a nova safra
passou a ser estimada em 72,7 milhdes
de togeladas, confirmando agora uma
reducdo de 2% sobre os 74,6 milhdes de
toneladas da safra passada, e ficando cer-
ca de 1% abaixo da estimativa anterior.

Entre os principais estados produto-
res, O destaque negativo em termos de
revisdo de rendimento ficou por conta
de Towa, com reducio para baixo de
quase’900 mil toneladas na produgao.
Também aconteceu revisio para baixo
em Indiana, Minnesota e Nebraska. No
lado positivo, destaque para o estado de
Illinois, com melhora na produgdo de
aproximadamente 300 mil toneladas. Os
outros estados onde os numeros melho-
raram f'orz}m.Missouri, Kansas, Arkan-
sas e Mississippi. De todo 0 modo, o de-
sempenho final caminha para ficar mui-
to abaixo da expectativa inicial. No re-
latorio de julho, antes do inicio da esti-
agem que atingiu a grande maioria da

parte Sul do Meio Oeste e boa parte da
regido do Delta, a previsdo de safra foi
avaliada em quase 80 milhdes de tone-
ladas, em cima do incremento em 3%
na area cultivada e a colher. Isso signi-
fica que o atual ano comercial mundial
tera uma montagem com cerca de sete
milhdes de toneladas a menos do que
era a tendéncia na finalizacio da seme-
adura nos EUA. Mas o impacto positi-
vo sobre o mercado, esperado com a
nova redugdo na previsdo de safra dos
EUA, foi amenizado por outras modifi-
cacgdes trazidas pelo USDA em relagio
a produgdo na Ameérica do Sul, e que,
até certo ponto, foram consideradas sur-
preendentes. A previsdo do USDA para
safra 98/99 do Brasil foi mantida em 31
milhdes de toneladas. E para a safra
nova, a previsao passou de 30,5 milhdes
também para 31 milhGes de toneladas.
Entre as duas safras, houve um incre-
mento de 500 mil toneladas no relatorio
de novembro.

Para a Argentina, as revisdes foram
bem mais significativas. Primeiro na sa-
fra 97/98, que passou de 19,2 milhdes
para 19,5 milhdes de toneladas. Depois
na safra 98/99, passando de 19 milhdes
para 19,9 milhdes de toneladas, contra
19,5 milhdes. Por tltimo, na safra nova,
o USDA passou a previsdo de 18 mi-
lhdes para 18,5 milhdes de toneladas. E
neste ponto em que as divergéncias com
08 NOSSOSs NUmeros sao maiores, na me-
dida em que estamos trabalhando com
aumento de drea plantada de 3% e pro-
dugdo de 20 milhdes de toneladas. Em
todo o caso, a somatoria das revisdes nas
trés safras chegou a 1.600 mil tonela-
das.

Sem contar com o fato de que os ni-
meros estio nitidamente subestimados,
o aumento de um relatorio para o outro
entre Brasil e Argentina ficou em 2.100
mil toneladas . Exatamente por essas
diferengas gritantes ¢ que ha muito tem-
po os levantamentos do USDA deixa-
ram de ser referéncia para a América
do Sul. Dessa forma, € de se esperar
que ocorram novas revisoes para cima
nos numeros sul-americanos nos pro-
ximos relatorios, o que alids ja se tor-
nou uma pratica por parte do Departa-
mento. Principalmente porque o clima
melhorou as condigdes de umidade dos
solos e de desenvolvimento do plantio
se aproximaram bastante da normalida-
de.

Comercializacao
rapida no Brasil

mercado interno brasileiro tem

apresentado um bom volume de
comercializa¢do nesta temporada. Antes
da entrada da safra, um nimero significa-
tivo de negdcios futuros foi realizado.
Com a entrada da safra, o cenario que se
projetava era de tranqgiiilidade.

A tendéncia era que os pregos fossem
paulatinamente recuando, em fun¢io do
maior volume de oferta. Contudo, um im-
portante fato ocorreu. No final de agosto,
boa parte das regides produtoras do sul
do Brasil padeceu com geadas. A respos-
ta dos vendedores foi imediata. Pregos
mais altos devido a possiveis perdas. No
entanto, os estragos nao foram tdo signi-
ficativos, com negociagdes retornando
lentamente a certa normalidade.

Durante novembro, o que forneceu
nova dindmica ao mercado foram as altas
cotagdes do milho. Isso porque, com o en-
carecimento deste produto, as industrias
de ragdo comegaram a cogitar a substitui-
¢do de milho por trigo. Alguns negdcios
foram realizados, dando novo félego as
cotagdes.

Como a dependéncia no mercado de
trigo entre Brasil e Argentina é grande,
espera-se que com a entrada de volume
da safra argentina, os pregos internos re-
cuem, pois a proxima safra devera ser bem
mais volumosa do que a atual. Na safra
98/99, a produgio ficou em 11,5 milhdes
de toneladas. Para a proxima, sio espera-
das 14,5 milhdes de toneladas. O potenci-
al exportavel argentino devera ficar entre
nove e 9,5 milhdes de toneladas. Com isso,
¢ esperado que em janeiro o prego Fob
fique em torno de US$ 95.00/4.

O relatério de novembro do Depar-
tamento de Agricultura dos Estados Uni-
dos (USDA) novamente surpreendeu o
mercado internacional, tendo sido bai-
Xista para todos os produtos na Bolsa
de Mercadorias de Chicago. Assim
como para o complexo soja e milho, o
relatorio foi extremamente para o trigo
e determinou a desvalorizagdo nas co-
tacdes.
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Importacoes
podem acalmar

mercado

D epois de um longo periodo de

constante valorizagdo das cota-
¢Oes internas do milho, o mercado encon-
trou um periodo de maior calmaria no més
de novembro, a partir de movimentos mais
fortes de importa¢des do produto. Nao
pode-se dizer que o mercado passe por um
periodo de queda significativa das cota-
¢Oes, mesmo porque a relagdo de oferta e
demanda interna este ano foi complicada
por quebras de safra. Mas, passou a ndo
haver mais o0 mesmo ritmo de alta a partir
de meados de novembro.

O ano de 99 est4 sendo um ano mar-
cado por muitos problemas quanto & ofer-
ta de milho no Brasil. O Pais enfrentou o
problema da estiagem em regides produ-
toras na safra de verdo, que reduziu muito
0 potencial produtivo da lavoura. Para
completar o problema de oferta, também
a safrinha de milho foi reduzida em fun-
¢do de adversidades climaticas.

Além da falta de oferta interna, as im-
portagdes estavam extremamente dificul-
tadas, inviaveis, apés a desvalorizagao
cambial. A mudanca no cimbio encare-
ceu muito o milho importado, de maneira
que estava fora do contexto buscar um
produto muito mais caro do exterior, em-
bora ja estivesse apertada a oferta interna.

Néo bastando o problema de safras

prejudicadas pelo clima e importagdes in-
viabilizadas, os estoques do governo mos-
travam-se insuficientes para dar sequer
tranqgiiilidade ao mercado. Como se nao
bastassem todas essas complicagdes, 0
clima comegou a prejudicar o andamento
do plantio do milho para a safra de verao
99/2000. Sem chuvas, o produtor nio ti-
nha como avangar na semeadura em Vari-
as regides do Pais. Portanto, as preocupa-
¢Oes em torno do abastecimento passaram
a se estender do ano de 99 para 2000.

As chuvas retornaram em regioes pro-
dutoras em novembro, aliviando um pou-
co o quadro de preocupagdes. Entretanto,
muitos produtores, temerosos com o cli-
ma seco, em funcdo do La Nifia, na ulti-
ma hora decidiram trocar 4reas que seri-
am destinadas ao milho para a soja. Cer-
tamente isso influird nas estimativas an-
teriores de 4rea total plantada com milho
no Brasil, implicando em um impacto so-
bre a produgio.

Com todo este quadro complicado, o

ESTIMATIVA PARA A
SAFRA 99/2000

ety ﬁ::)a P(r:ggggo Pro:iktg};gade
PR 1.543.000 5.709.100  3.700
RS 1485000 4677.750  3.150
SC  1.031.000 3:299.200  3.200

| spP 788.000 2915600  3.700 |
MS 176.700 470 4.400

|GO/DF  641.200 2.853.340  4.450 |
MT 161.500  654.075  4.050

| MG 1.540.300 4.928.960  3.200 |
ES 74.000 177.600 2.400

l RJ 26.000 54600 2100 |

resultado natural foi um forte e longo pe-
riodo de aquecimento nas cotagbes do
milho no Brasil. A safrinha néo foi sufici-
ente para conter o ritmo de alta nos pre-
¢os, que subiram mesmo no periodo de
colheita em algumas regides. SO que as
altas foram tdo fortes que chegaram a um
nivel que até o milho importado comegou
a tornar-se viavel para o comprador, que
Jjaencontrava dificuldades até mesmo para
adquirir o caro milho no mercado inter-
no. E, a partir de novembro, o mercado
passou, entdo, a mostrar-se um pouco mais
acomodado, com as importagdes come-
¢ando a fluir melhor, segurando o aqueci-
mento que antes se manifestava.

Além das importagdes, os leildes do
governo e um clima melhor para o plantio
da préxima safra passaram a tranqiiilizar
mais o mercado, arrefecendo vidveis, cus-
tam caro, garantindo sustentacio ao prego
do milho ainda em patamares elevados no
Brasil. Depois, os estoques governamen-
tais, que estdo ajudando através dos leildes
ao abastecimento, sdo bastante limitados e
ndo se sabe o potencial da proxima safra
tendo em vista os riscos com previsdes de
clima seco. O sentimento & de seqiiéncia
de um mercado com caracteristicas firmes,
mas um pouco mais acomodados.

No mercado externo, o relatorio de
oferta e demanda de novembro do Depar-
tamento de Agricultura dos Estados Uni-
dos (USDA) trouxe um sentimento muito
negativo. O USDA elevou a sua expecta-
tiva para a produgdo de milho dos Esta-
dos Unidos 99/2000 para 9,537 bilhdes
de bushels (240,34 milhdes de toneladas).
O ntmero ficou 70 milhdes de bushels
acima dos dados de outubro e 32 milhdes
de bushels superior a expectativa do mer-
cado (9,505 milhdes de bushels ou 239,54
milhdes de toneladas).

\ ]
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Custos fazem
produtor repensar

plantio

A falta de chuva nas regides pro-
dutoras pode complicar as proje-
¢Oes de abastecimento de algoddo para o
inicio do préximo ano. No Mato Grosso
do Sul, alguns produtores comegaram o
plantio em outubro confiantes nas previ-
soes de bons niveis pluviométricos para o
periodo, mas depois de ter plantado cerca
de 10% da érea resolveram suspender o
plantio. A situagio se complicou a medi-
da em que transcorreu o més de novem-
bro e alguns produtores comegaram a pen-
sar na possibilidade de migragdo parcial
ou total para outras culturas.

No Parané e em Sio Paulo, os produ-
tores optaram por atrasar o plantio mes-
mo antes da estiagem. Em algumas regi-
oes do PR produtores de pequeno porte
optardo pelo cultivo da mandioca, de bons
retornos financeiros este ano diante da fir-
me demanda. Ao lado do sul do Mato
Grosso do Sul e de parte de Minas Ge-
rais, o Parand e Sdo Paulo sio conhecidos
como o primeiro circuito do algoddo pelo
fato de plantar mais cedo e de disponibili-
zar oferta de safra nova mas ja estdo com
plantio atrasado. Com o atraso, a colheita
do algoddo do primeiro circuito tende a
coincidir com a do segundo circuito, com-
preendido pelos produtores de Goids e do
Mato Grosso.

Em Goias, a falta de chuva nio inspi-
ra maiores temores mas ha dificuldade de

OFERTA E DEMANDA
MUNDIAL

97/98

98/99
18,65

99/2000
19,31
19,19

5,88 |
9,82

20,07
19,27 19,08
591 5,29
9,91 )0

Produgao

Consumo

[ Exportagées

Estoques finais
[ Cotlook "A" 72 59

L

Fonte: ICAC
Indice Cotlook "A* em centavos de ddlar por libra-peso
Estimativas em milhGes de toneladas

financiamento. Os recursos destinados aos
produtores estdo demorando e sdo libera-
dos mediante forte burocracia. Outro fa-
tor preocupante ¢ o aumento dos pregos
dos insumos necessarios ao cultivo.

Como a maior parte da matéria-prima
dos fertilizantes e inseticidas € importa-
da, os mesmos tiveram reajustes que es-
friaram o &nimo. Com isso, produtores que
tinham inten¢@o de aumentar a drea plan-
tada estdo revendo suas planilhas e proje-
¢Oes, ao passo que outros ja falam em di-
minuir a area plantada. A intencgdo existe
apesar dos incentivos fiscais aprovados
pelo governo, semelhantes ao sistema ado-
tado no Mato Grosso.

FEIUAO

Clima podera

causar prejuizos
para produtores

demanda pouco expressiva de

mercado mantém o feijdo em
constante oscilagdo no atacado paulista.
A saca de 60kg do carioquinha de me-
lhor qualidade, que no inicio de outubro
era cotada a R$ 55/57,00 fechou igual
periodo de novembro a RS 50/52,00 na
Bolsinha, sem registro de negdcios para
grandes volumes. Diante do varejo timi-
do, a inddstria também tem comprado
pouco, passando inclusive a atuar de for-
ma mais organizada no que se refere a
aquisi¢do de mercadoria.

Com a safra em fase adiantada de plan-
tio, as atengdes estdo voltadas para o cli-
ma nas regides produtoras. Em Sdo Pau-
lo, técnicos da Companhia Nacional de
Abastecimento (Conab), estio sem dados
quantitativos para drea a ser replantada em
funcdo do clima desfavorével do inicio de
semeadura e também alertam para possi-
veis prejuizos com a queda de temperatu-
ra do final de outubro, consideradas as
mais baixas dos ultimos 10 anos para o
periodo.

No Parand, o Departamento de Eco-
nomia Rural (Deral), apontava para 0,7%
da 4rea colhida no inicio do més de no-
vembro. A estiagem que atingiu as lavou-
ras, sucedida de baixas temperaturas e de
ventos frios prejudicou o desenvolvimen-
to da cultura que ja apresenta 5% de redu-

¢a0 na produgado segundo estimativas pre-
liminares dos técnicos.

L Ve

Expectativa é
de bons precos no
final de ano

aumento nos custos de produgio,
estimulado pela alta do milho, foi
um dos fatores que mais contribuiu para
a alta de prego da carne suina no inicio de
novembro. No Parand, o quilo do suino
vivo abriu o més a RS 1,14/kg para fechar
a primeira quinzena a RS 1,17, numa alta
de 2,6% no periodo. Semelhante compor-
tamento teve Santa Catarina, onde o qui-
lo vivo passou de R$ 1,15 para R$ 1,25
no fechamento da quinzena, enquanto no
Rio Grande do Sul o quilo vivo subiu de
RS 1,12 para RS 1,15/kg nos primeiros
quinze dias do més. “Nos grandes centros
consumidores como o Rio Grande do Sul
¢ Sao Paulo, a carne suina atingiu o pata-
mar de R$ 1,70/kg com forte reducio da
oferta de suinos pronto para abate nesses
estados”, avalia o coordenador da area no
Departamento de Economia Rural (Deral),
Guilherme Oscar Richter. Com a menor
oferta, frigorificos da regido Sudeste fo-
ram obrigados a comprar o produto da
regido Sul para atender a demanda.
Além da alta nos custos de produgio,
contribui para a elevagio do prego da car-
ne suina o aumento da demanda interna e
a recomposi¢io dos estoques diante da
proximidade das festas de final de ano.
“0 aumento no prego da carne bovina, que
terminou redirecionando o consumo da
carne suina in natura e a demanda do pro-
duto para processamento industrial tam-
bém tem dado bom suporte aos pregos”,
avalia o técnico do Deral.
Em Santa Catarina, o Centro de Estudo
e Pesquisa Agricola (Instituto Cepa) man-
tém previsdes de uma produgio de carne
suina de 607 mil toneladas para o ano 2000,
volume que se confirmado seré 3,58% su-
perior a produgio de 586 mil toneladas pre-
vista para 99. O incremento de produgio
tem justificativa no amadurecimento dos
nvestimentos feitos nos dois tltimos anos,
na ampliagao da participagiio das integra-
¢0es e no aumento da produtividade.
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Expectativa de
melhor oferta
em 2000

s dificuldades da economia bra-

sileira e, em particular, do empre-
go e demanda interna ndo estdo conseguin-
do segurar novas altas nos pregos do boi
gordo. O mercado resiste a corregdo de
precos tentando todas as alternativas pos-
sivels, mas o quadro muito ajustado de
oferta, em fun¢do da seca na regido Cen-
tro-Oeste, forca as altas de precos, mes-
mo com uma demanda bastante discreta.
Por fora, as exportagdes continuam ofe-
recendo escoamento dos cortes de melhor
padrdo de qualidade. A expectativa fica
agora com a normalizagdo do clima nas
regloes produtoras, a qual podera confir-
mar uma melhoria de oferta apés o més
de janeiro apenas. Enquanto isso, a avi-
cultura sente o problema do abastecimen-
to de milho e farelo de soja e reduz razoa-
velmente o alojamento de pintos de corte,
SOm consequiente readequacio dos pregos

o ’Ef)aglgo ac:is custos de produgo.

erca i o
cio de IlOVCII?b?g 1::2111%10;110 chegou'ao i
altid ando mais uma

€ Precos. A situaga Gt
o 0 agora es
condicionada ao clima do g td mais

plementagio com ragdes estar evidenci-

ando uma tentativa dog pecuaristas em

aproveitar o momento de bons pregos de

te final de ano. Por este motivo, & im; c:::
tante a avaliacdo dos principais f’atorequue
compoe o perfil do abastecimento para os
proximos dias e seus possiveis efeitos so-
bre os pregos.

Ipicialmente, devemos considerar que

0 més de novembro é naturalmente carac-
terizado por um “hiato” entre o final da
oferta de gado confinado e o inicio da ofer-
ta efetiva de gado de pastagem da safra
nova. Historicamente, novembro oferece
uma condi¢do de melhora de pregos, em
fungdo desta combinagéo de final de en-
tressafra com inicio de safra. E um perio-
do onde as exportagdes ainda sdo firmes
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e as grandes redes de supermercados e
restaurantes iniciam os pedidos para aten-
dimento para a demanda de final de ano.
Ap6s a introducdo do Plano Real, este
periodo acabou sendo distorcido ja que os
atacadistas e varejistas tinham a opgdo da
importagdo, seja pela condi¢do cambial
seja pela disponibilidade na Argentina e
Paraguai. Ou seja, quando o mercado in-
terno encontrou algum tipo de problema
de enxugamento de ofertas, o atacado con-
seguiu buscar na importagéo a condigdo
de abastecimento a pregos acessiveis. Esta
combinagdo de fatores favoraveis a aco-
modagdo dos pregos ndo existe neste fi-
nal de 99.

Safra 2000 tera
atraso

iante destas condig¢des de clima

nas regioes Centro-Oeste e Su-
deste notamos que o perfil da safra 2000
de boi gordo ja comega irregular. O més
de novembro foi marcado pela finaliza-
¢do da comercializagdo de gado confi-
nado. Talvez, diante da seca e da escas-
sez de pastagens em boas condigdes, par-
te dos pecuaristas foram suplementando
ainda o gado com ragdo na tentativa de
equilibrar uma possivel perda de peso
com a seca. Com isso, 0 més de novem-
bro foi marcado pela finalizagdo desta
oferta de gado confinado de inverno, com
a entrada deste gado semiconfinado, ou
suplementado apenas nas tltimas sema-
nas devido a falta de pasto.

Este seria um gado que em condi¢des
normais de clima ja estaria pronto no
mercado e abasteceria normalmente o
més de novembro. Entretanto, mesmo a
oferta deste tipo de boi estd reduzido ja
que houve um bom volume de abate de

J ro
Fevereiro
Margo
Abril
Maio
Junho
Julho
Agosto I
Setembro

gado com peso inferior a 16 arrobas no
més de outubro, ou seja, o boi que so-
mente estaria pronto em novembro/de-
zembro foi abatido em outubro. Agora,
estaremos antecipando o gado de dezem-
bro/janeiro e, possivelmente, em dezem-
bro estaremos antecipando o abate do
gado de janeiro/fevereiro.

As chuvas retornam lentamente em
muitas localidades. Como os pregos sdo
bons e h4 uma certa expectativa de pre-
¢os firmes para o final de ano, nas regioes
onde as pastagens comegam a se recupe-
rar € natural que o pecuarista tente reter 0
gado por um pouco mais de tempo para
ganho de peso. Um boi com peso de 15/
16 arrobas, pelo menos, com pregos altos
traria uma boa condigio de rentabilidade
ao pecuarista. No curto prazo, a retomada
das chuvas passou a ser altista para o mer-
cado, ja que possibilitou ao pecuarista uma
condi¢do maior de retengdo para novem-
bro e parte de dezembro. No médio pra-
zo, ou seja, o final de dezembro, po.de—se
dizer que a situagdo podera refletir em
acomodagdo dos pregos e talvez até :Aalgu-
ma pressdo de venda no final do mes de
dezembro. Em outras palavras, continua-
remos com um perfil de pregos firmes ate
o0 inicio de dezembro, com certa acomo-
dagdo na segunda quinzena. )

Para o Rio Grande do Sul, esta condi-
¢do da regidio Sudeste e Centro-Oeste tem
sido o principal fator de sustentagdo dos
precos no estado. Se o mercado glo Su-
deste ndo tem opgdes de abastecimento
local e as importagdes sdo inviaveis, na-
turalmente procurara uma quase importa-
¢o, ou seja, a carne oriunda do Rio Gran-
de do Sul. Esta condigo, na verdade, ja €
um fato, ja que a melhoria nas condigoes
de pregos no estado, em outubro, foi ori-
ginada na demanda pelo atacado paulista
¢ carioca na carne bovina do RS.

Fonte: Safras & Mercado
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44,73
59,73
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Uma so bandeira

A REVISTA DO
LIDER RURAL

AGROSHOP

No Brasil, um servigo inédito oferecido ao homem

do campo.

Publicagdo trimestral, recebida grdtis pelo leitor

d’A GRANJA, onde V. pode comprar o produto ou
servigo (software) que V. tem dificuldade de saber onde
estd e que serd entregue onde V. desejar, via correio.

Hd cingiienta e cinco anos,
nascia A GRANJA,

Hoje, € a revista
mais antiga do Brasil.
86 isso jd diz tudo.

E o anudrio da revista A GRANJA.
Tem a relagdo de todos os centros de
pesquisa e entidades de classe.
Também informa nomes e enderecos
de todas as empresas que produzem
bens e servigos.

Mostra ainda quem sdo os lideres
do agribusiness, indicados através
de pesquisa.

Usma revista com personalidade
prépria recebida por todos

os leitores d'A GRANJA.

O mundo dos leildes, seus
personagens e seus bastidores.
Notfcias de primeira mdo,
reportagens quentes e entrevistas
com quem sabe das coisas fazem de
AG Leilges um produto inédito

e de sucesso no campo

do jornalismo rural.

uma revista dirigida ao setor rural.
Isso, em plena 2° Guerra Mundial.

implementos agricolas, tratores,
que fazem mais eficiente e mais |

RANCHO
GENTAURUS

Versao on line da Editora Centaurus,

onde os assuntos mensais das
revistas A GRANJA e AG Leiloes
sdo abordados, além de outros
servigos disponiveis.

O enderego www.agranja.com € o
mais completo site do agribusiness
brasileiro, servindo de indice e
referéncia para todos os internautas.

internet

E o nome da empresa rural

que usa os ensinamentos da
revista A GRANJA.

Passou a ser também um grande
€ permanente campo de provas,
que dd resultado prdtico

aos ensinamentos d’A GRANJA.

eXpogranjz

Feira Dindmica de Agronegdécios
A cada ano, na iiltima semana de margo,
o seu encontro com a informa
insumos modernos (fertilizantes, d

d o produtor rural terd agendado
¢do, as técnicas e os novos langamentos dos
efensivos agricolas, sementes fiscalizadas),
colheitadeiras, silos e demais equipamentos
ucrativa a atividade rural.

07 produtos produzidos por este selo de qualidade @
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Hokko integra produtores

ealizado no final de ou-

tubro, a Il Semana de
Integragdo, promovida pela
Holkko do Brasil, reuniu mais
de 500 pessoas na sua Esta-
¢ao Experimental de Perei-
ras, interior de Sdo Paulo.
Produtores rurais, agrono-
mos e técnicos de varias re-
gides do Pais puderam ver de
perto — por meio de pales-
tras e plots demonstrativos —
o efeito dos defensivos da
empresa para as culturas de
tomate, batata e feijao. O

evento também representou
para a Hokko a oportunida-
de de apresentar a esta¢do ao
meio rural, pois esta foi re-
centemente credenciada
como entidade oficial de pes-
quisa pelo Ministério da
Agricultura. Desse modo, a
unidade esta oficialmente
autorizada a efetuar pesqui-
sas, testes de campo e anali-
ses para efeito de registro de
produtos, bem como emitir
relatorios e trabalhar para
outras empresas e entidades.

Show Rural Goopavel

D e 7 a 1l de fevereiro do

ano 2000 acontece o
tradicional Show Rural Coo-
pavel, nas margens da BR
277, km 577, em Cascavel/
PR. A promogao é da Coope-
rativa Agropecudria de Cas-
cavel (Coopavel), um dos
maiores complexos de produ-
cdo agricola do Parand. Além
dos 4.500 experimentos, tan-
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fo na’drea agricola como de
pecuaria, estdo previstas 150
palestras didrias, com exem-
plos prdticos de manejo tec-
nolégico. Os palestrantes per-
tencem aos quadros da Em-
brapa, Emater, lapar e de al-
gumas das 150 empresas ex-
positoras. Os organizadores
da mostra esperam receber
cerca de 80 mil visitantes.

Divulgac:'on'Huk-l-(o =

Divulgagio/Coopavel

I Forum Brasileiro

da Agricultura
Familiar

0 Parque Assis Brasil, em
Esteio, na Grande Por-
to Alegre, vai sediar o I Fo-
rum de Agricultura Familiar,
que acontece entre os dias 9
a 12 de dezembro. A promo-
¢cdo é da Federacgdo dos Tra-
balhadores na Agricultura do
RS (Fetag), Embrapa e do go-
verno gaicho, através da Se-
cretaria da Agricultura e
Abastecimento. O principal
objetivo, segundo os organi-
zadores, é demonstrar e deba-
ter temas sobre as perspecti-
vas e potencialidades da agri-
cultura como forma de susten-
to e novas oportunidades co-
letivas. Paralelo ao evento,

acontece a Segunda Mostra
de Maquinas, Equipamentos
e Inventos para Agricultura
Familiar. As inscrigoes sdo
gratuitas. Pormenores pelo
Jone (51) 228-4866.

torrefadora italiana Illy-

cafe divulgou a relagéo
dos 10 vencedores do 9° Pré-
mio Brasil de Qualidade do
Café para Espresso, na safra
98/99. Os vencedores sdo os
melhores produtores de grios
de café arabica de qualida-

Agropesg — Sdo Gotardo/MG

Vencedores do Prémio lllycafé

OS GANHADORES

Beatriz Egreja/Dorothy Cezar — Cornélio Procdpio/PR

Ercy Carvalho Dias — Pogos de Caldas/MG

Fernando Garcia Favaro — Tejupd/SP

José Pereira de Andrade — Carmo do Paranaiba/MG
Lindolpho de Carvalho Dias — Sdo Sebastido da Grama/SP
Luiz Fernando de Carvalho Dias — Sdo Sebastidao da Grama/SP
Norival Favaro — Sarutaia/SP

Ricardo Afonso Junqueira — Pogos de Caldas/MG

Sebastidao de Carvalho Montons — Sao Tomaz de Aquino/MG

de, do tipo 3 para melhor,
com até 12 defeitos, seco em
terreiro nas peneiras 16 e aci-
ma. Dos US$ 73 mil em pré-
mios, US$ 30 mil vao para o
primeiro colocado. A edigao
deste ano bateu o recorde de
amostra: 716.

Parceria é tudo na pesquisa

Instituto Agronémico de

Campinas/SP (IAC) vai
receber royalties das empre-
sas privadas como pagamen-
to pelo uso dos mais diversos
cultivares. Os primeiros con-
tratos, nas dreas de feijdo e
Soja, devem render cerca de
RS 600 mil em trés anos. En-
tre as parcerias paulistas es-
tao a Cooperativa da Regido

de Orlandia (Carol), Semen-
tes Brejeiro, Dedini e Semen-
tes Semel; e a FT Sementes, a
Castrolanda e a Cooperati-
va Bom Jesus, do Parand. A
previsdo é de que, no prazo
de cinco anos, sejam fechados
contratos de parceria que re-
sultem num or¢amento de R$
15 milhdes para este instituto
de pesquisa




Pig Light quer
se expandir

m encontro técnico-eco-
némico sobre as pers-
pectivas da suinocultura bra-
sileira, realizado recentemen-
te na capital paulista, marcou
o langamento de R$ 10 mi-
lhoes em papéis de agbes da
empresa Pig Light Suinocul-
tura S/A, que lidera o merca-
do de genética gragas a um
acordo operacional feito com
a Agroceres PIC. “Com a
oferta destes papéis, nosso
capital social, que hoje é de
R$ 5 milhées, crescera para
R$ 15 milhdes’ ', estima O
presidente da Pig, Jorge
Eduardo de Souza (na foto).
Com isto, o faturamento deve
bater na casa dos R$ 2 mi-
Ihées no ano que vem. Ele
informa que o primeiro mo-
dulo da granja (instalado em
Santa Vitoria/MG), gera
12.740 cevados/ano, mas tem
capacidade de garantir uma
produgdo seis vezes maior.
“Nossa projegdo € aungir
cerca de 70 milnanm?a_zs/ano
; » prevé o dirigente.
até 20027, P ‘ta
Hoje: o consumo pe}‘ Cand
dial de carne suina e ae
mu‘; Jano. No Brasil, éde ape-
{dne -a/ano, en comparagao
nas K& " 30kg/
208 aproxzm_adamente, g
am; per capita pard a cayne
bovina. Na visao da Pig ;z-
ght, a suinocultura tem muito
espago para crescer, pOISC‘J co:;‘
responde a apenas 15% do
consumo nacional de carne,
enquanto os bovinos repre-
sentam 45% e o frango 37%.

Divulgaggao

Encontros tecnoldgicos

Os técnicos envolvidos com
a parceria Emater/Zene-
ca, para produgdo de sementes
de feijao e milho, definiram as
datas para os proximos dias-
de-campo com produtores de
28 municipios paranaenses. Os
encontros tecnoldgicos aconte-
cem nos dias 8, 9, 10, 11, 16 e

Fusao aprovada

compra da Case pela

New Holland — opera-
¢do estimada em US$ 4,3 bi-
lhdes — recebeu sinal verde do
orgdo antitruste dos Estados
Unidos. Segundo o Departa-
mento de Justica norte-ameri-
cano, ambas as empresas con-
cordaram em vender parte de
suas unidades fabris, a fim de
preservar a concorréncia en-
tre as marcas. Assim, a New

17 de fevereiro do ano que vem,
no Campo Experimental da Ba-
tavo, em Carambei, e na Fa-
zenda Escola, Universidade
Estadual de Ponta Grossa
(UEPG). Cada municipio deve
deslocar entre 100 e 150 pro-
dutores para participarem dos

dias-de-campo.

\%

CASE N\
NEWHOLLAND
Holland ira vender algumas
unidade de tratores de rodas
na América do Norte. Jd a
Case ira se desfazer de 50%
de participagdo na Hay Fora-
ge Industries, uma joint-ven-
ture com a AGCO Corp, que
produz enfardadeiras de feno

e outros produtos agricolas.

Milenia investe em biotecnologia

Em fevereiro do proximo
ano, comega a operar no
mercado a mais nova empresa
de desenvolvimento de genes e
biotecnologia para as dreas far-
macéutica e agricola. E a Mile-
nia Biotecnologia e Genética,
pertencente a Milénia Agro Ci-
éncias, sediada em Londrina/
PR. O empreendimento esta
consumindo US$ 20 milhdes. O
diretor de pesquisas da empre-

sa, Eberson Sanches Calvo, in-
Jorma que os primeiros resulta-
dos na pesquisa de novos mate-
riais na drea agricola estardo
disponiveis em trés anos. Num
primeiro momento, a idéia ndo
é desenvolver produtos, como
explica José Anténio Fontes,
vice-presidente industrial da
Milénia Agro Ciéncias: “sere-
mos basicamente geradores de
tecnologia.”

A ASSOCIACAO Brasilei-
ra de Pos-Colheita (Abra-
pos) promove, de 6 a 8 de
dezembro, a I Conferéncia
Brasileira de Pos-Colheita.
O encontro acontece no
Centro de Eventos do Ho-
tel Continental, de Porto
Alegre. Temas: qualidade
dos alimentos, controle de
pragas, politica de armaze-
nagem, entre outros. Infor-
macaoes pelo fone (54) 311-
3444.

AGRICULTURA Familiar:
Projeto Silvania é proximo
programa do Dia-de-Campo
na TV, produzido pela Em-
brapa, que vai ao ar no dia
6 de dezembro. Os leitores
interessados podem sintoni-
zar a antena parabdlica no
Transponder 12B2, polari-
zagdo vertical , banca C, fre-
gtiéncia 4190, no caso de
antena profissional; ou na
banda L, fregiiéncia 960,
polarizagdo também verti-
cal , no caso de antena do-
méstica. Para fazer pergun-
tas, o telespectador pode
usar o fone (0800) 610505.
A ligagao e gratuita.

Controlando a lavoura do escritorio

Cantro!ar as lavouras sem
por um pé pra fora de
casa ¢é o sonho de todo o agri-
cultor, em qualquer parte do
mundo. No Brasil, a Embra-
pa Instrumentagdo Agropecu-
aria, sediada em Séiio Carlos/
SP, coloca a disposicio dos
produtores um sistema digital
que fornece por telemetria, e
com a ajuda de um computa-
dor pessoal (PC), informa-
¢des sobre temperatura e umi-
dade do solo, velocidade do
vento, radiag¢do solar, indice
de chuvas, entre outros dados
que auxiliam na previsio de
geadas, infestacédes e doen-

cas. Todo este monitoramen-
fo pode ser feito pela Esta¢do
GEO 255, equipamento (na
Jfoto) mostrado recentemente
durante a Agrotec 99, feira
realizada em Barretos/SP. De
posse destas informacées, o
agricultor economiza tempo e
dinheiro, porque pode fazer as
aplicagdes de insumos, plan-
tio em solo adequado etc no
momento certo, com menos
riscos de perdas. Diferente de
equipamentos similares que
atendem a drea industrial, o
GEO opera exclusivamente no
campo e dispée de um painel
solar associado a baterias.
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Soja destinada ao consumo humano

Embrapa Sojae
a empresa Gama
Comercial, ambas
com sede em Lon-
drina/PR, acabam
de firmar compro-
misso de coopera-
¢do técnica para
testar linhagens de
soja destinadas ao
consumo humano.
A iniciativa visa
tanto criar alterna-
tivas de cultivo or- E5 8
génico para os pro- 55 -
dutores que operam na faixa de agricul-
tura familiar como, também, para aten-
der mercados carentes de uma soja orgé-
nica cultivada organicamente, como Es-
tados Unidos e Japdo. A Gama sera res-
ponsavel pela instalagdo e a colheita des-
ses ensaios nos municipios de Capane-
ma, Palmas e Ponta Grossa, no Parana, e
em Campos Novos, Santa Catarina. Na

UFV mata a charada

O chefe do Laboratoério de Patologia
Apicola do Departamento de Biologia
Animal da Universidade Federal de Vi-
¢osa (UFV), em Minas Gerais, nunca
aceitou a tese de que a doenga conheci-
da como “cria ensacada”, que ataca as
abelhas, fosse causada por virus. Depois
de pesquisar a fundo, Dejair Message
chegou a conclusdo que a enfermidade é
causada pelo pélen de barbatimdo. Por
isso, o especialista adverte que é perda
de tempo, e dinheiro, os apicultores lan-
¢arem mdo de antibi6ticos para contor-
nar o problema. Enquanto pesquisa uma
solucdo definitiva para o problema, De-
jair Message aconselha a remogdo das
colénias dos locais onde existem plantas
de barbatimao.
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verdade, a Embrapa vem desenvolvendo
um trabalho de melhoramento genético
para a obtengdo de cultivares de soja mais
adequados ao consumo humano desde
1985. A idéia é desenvolver na soja ca-
racteristicas como melhor sabor, alto teor
de proteina, redugéo dos fatores antinu-
tricionais e melhora dos aspectos fisicos
dos grios.

Aquecimento global

reduz produtividade

A produgdo agricola brasileira esta
sofrendo os efeitos da elevagdo das tem-
peraturas mundiais, intensificadas nos
ultimos 40 anos. Pedro Dias, pesquisa-
dor do Instituto Astronémico e Geofisi-
co (IAG), da Universidade de Sdo Pau-
lo, afirma que houve uma elevagio de
0,5 grau Celsius na tltima década. Em
algumas regides de Sdo Paulo, essa ele-
vag@o atingiu dois graus. O aquecimen-
to € provocado tanto pela evolugio dos
ciclos naturais do oceano Atlantico
como por fatores provocados pelo ho-
mem, como o efeito-estufa, a remogdo
de f_'lorestas, crescimento urbano e as
queimadas. Otdvio Siqueira, pesquisa-
dpr da Embrapa Clima Temperado, se-
diada em Pelotas/RS, afirma que essa
elevagdo de temperatura tem conseqiién-
cias negativas especialmente sobre a
produgio de grios e de cana-de-aglcar.

~que o calor acelera a atividade biolo-
gica das plantas e demais seres vivos,
encurta o ciclo de maturagdo, gerando
uma menor produgdo de biomassa; ou
seja, reduz a produtividade.

A Granja

Aroeira protege
a saiide da mulher

Esta chegando ao mercado nacional
o0 primeiro antiinflamatorio e cicatrizan-
te natural para uso ginecolégico: é o Kro-
nel, produzido pelo laboratério Hebron,
de Recife/PE. O produto comercial, se-
gundo o diretor-presidente da empresa,
Josimar da Silva, foi elaborado a partir
de um principio ativo contido na aroeira
(Schinus terebinthifolius Raddi), planta
medicinal nativa da Mata Atlantica. (0]
medicamento natural vai substituir com
eficécia os corticides e antibioticos em-
pregados para tratar as doengas do apa-

relho genital feminino.

Parceria para pro_duzir
snacks de mandioca

J4 é possivel fabricar snacks de man-
dioca, substituindo parcialmente o tr1go,
e baratear o custo final do produto. Quem
vem trabalhando nesta drea sdo 0s tecni-
cos da Embrapa Agroindustria de Ali-
mentos, no Rio de Janeiro, € da Embrapa
Mandioca e Fruticultura, de Cruz das Al-
mas/BA. Através do trabalho “Elabora-
¢do de pellets de farinha de raspa de man-
dioca por extrusdo termoplastica’, foi
possivel desenvolver uma tecnologia que
pode ajudar tanto os pequenos prpdgtc;i
Tes quanto os empresarios. “O p}'mcq(:; ]
produto da mandioca, a farinha, € vendi-
da a pregos baixos. Entdo, 0 qué fizemos
foi aumentar o valor agregado desta raiz,
proporcionando condigdes pard q;e 8
agricultor tenha lucros de até 1.000 o
“segredo” estd no ap_ro_vel.tamento e
equipamentos industriais simples, que
hoje trabalham com pellets de trgo (%f:l:
quenas placas de massa, prontas para5 oy
tura) para a produgdo de pellets co?;i 0 o
de mandioca. Em seguida, basta : a
massa para se obter oS biscoitos § hg:li-
dos, de consisténcia superleve, tipo elma
chips. O pesquisador ressalta que, atra-
vés desta tecnologia, € possivel que gq—
operativas de produtores passem a fabri-
car os snacks, obtendo grande margem
de lucro, Para se ter uma idéia, kg de
pellets custa, em média, R$ 1,60 e rende
10 sacos de biscoito, ao prego de RS
%&(IJSA OUTRAS INFORer_&COES',
contate a Embrapa Agroindustria de Ali-

mentos, no seguinte endereco: Av. das

Américas, 29501, CEP 23020-070, Rio
de Janeiro/RJ, fone (21) 410-7400. Ou
pelo e-mail: ctaa@ctaa.embrapa.br
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¥ Alta tecnologia na colhe

A colheitadeira autoprope-
lida de forragem FX38 permite
a confecgdo de silo tanto de mi-
1ho como de forrageiras, alcan-
cando a produtividade de 140
toneladas/hora. Este rendimen-
to se deve a alta capacidade de
corte e pela elevada velocida-
de no campo. A colheitadeira
incorpora importantes solugdes
mecénicas: a unidade de corte
¢ dotada de um rotor imenso,
projetado para cortar com mui-
ta eficiéncia; e o caminho do
fluxo da forragem ¢ curto, passando di-
retamente através de um conjunto de ro-
los de alimentag@o para a calha de esco-
amento. Este conceito permite a transfe-
réncia direta do material em velocidades
continuas, reduzindo os atritos e o con-
sumo de combustivel. E mais: equipada

Divulgagio/New Holland

ita de forragem

com motor Iveco de 414hp, barra de cor-
te com detector de metal, monitor de co-
lheita (sistema Infoview) etc. New Ho-
lland Latino Americana Ltda, Av. Jus-
celino Kubitschek de Oliveira, 11825,
CEP 81450-903, Curitiba/PR, fone (41)
341-7111, fax 341-7210.

I 0 novo cavalo mecanico da Scania

A Scania apresentou recen-
temente em Sdo Paulo, durante
a Fenatran, o seu novo cavalo
mecdnico — o T124LA 6X2
NA, com motor eletronico de
420bp e suspensdo a ar. A no-
vidade dessa versao ¢é a cabina
com capd (tipo T) para confi-
guragdo 6X2, com terceiro eixo
original de fabrica. Esses mo-
delos sdo indicados para o
transporte de longa distancia,
com grandes quilometragens
anuais. A suspensio traseiraa
ar proporciona seguranca extra e facili-
ta a tarefa de carga e descarga. Scania
do Brasil Ltda, Av. José Odorizzi, 151,

AL

CEP 09810-902, Sdo Bernardo do
Campo/SP, fone (11) 752-9665, fax
451-2659.

M Esta carreta é uma méao na roda

A carreta-tanque 8040 apresenta mul-
tiplas vantagens, tanto no campo como
na cidade, segundo o fabricante. Ela agi-
liza a pulverizagdo de agroquimicos, pois
o pulverizador ndo precisa sair da lavou-
ra em busca de agua. Abastece o pulve-
rizador com agua ou com calda ja pron-
ta. Para preparar a calda, a carreta pode
ser equipada com conjunto motobomba,

Divulgagio

sendo a bomba feita de ago inoxidavel,
para evitar a corrosdo por defensivos.
Pode ser empregada numa variada gama
de culturas. Além disso, a carreta pode
servir para combate a incéndios no cam-
po; transportar liquidos dentro da propri-
edade etc. Outras caracteristicas: tanques
confeccionados em polietileno, capaci-
dade volumétrica de 4.800 litros, peso de
2.200kg. Ind. De Mdquinas Agricolas
Fankhauser Ltda, Av. Mau4, 2092,
Caixa Postal 41, CEP 98940-000, Tu-
parendi/RS, fone (55) 543-1900, fax
543-1148.
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M Kit para identificar

soja

Com este kit, qualquer pessoa, até
mesmo no campo, pode identificar se a
semente, a planta ou o grdo de soja sdo
geneticamente modificados ou ndo. O
teste tem o nome comercial de Trait Kit
e foi desenvolvido pela empresa norte-
americana Strategic Diagnostics Inc
(SDI). Este consiste em pingar-se algu-
mas gotas de uma solugdo numa peque-
na amostra de grao ou folha da planta e a
colocagdo de uma tira de papel indica-
dor na solugdio. Depois de cinco a 20
minutos, vé-se na tira uma linha averme-
lhada, se o resultado for negativo; ou duas
linhas, para o resultado positivo. Ind.
Com. Eletro-Eletronica Gehaka Ltda.,
Av. Duquesa de Goiis, 235, CEP
05686-900, Sio Paulo/SP, fone (11)
3758-3200, fax 3758-0227.

M Plantadeira de
batatas versatil

Mavi T-2500 € um equipamento que
sulca, semeia, aduba, aplica inseticidas,
aterra e subsola. Dispde de quatro corren-
tgs com canecas transportadoras que acon-
dicionam as sementes, permitindo um
plantio mais répido e uniforme. Com uma
51_mple§ troca de engrenagem, permite o
distanciamento do plantio, que vai de 14
a 45cm, com possibilidade de aumento.
Adaptével a todos os tipos de tratores na
falxg que vai de 65 a 75hp. Segundo o
fabricante, ela planta 2,42 hectares em
quatro horas de trabalho. Alfredo Villa-
nova S.A., Rua Candeldria, 1550, Cai-
xa Postal 152, CEP 13330, Indaiatuba/
SP, fone (19) 875-7646, fax 834-2281.




ONTO DE VISTA

Financiar a pesquisa

pesar do empenho do Governo Fe-
A deral em investir volume considera-

vel de recursos em pesquisa e de-
senvolvimento (P&D) para o agronegdcio,
com destaque para o periodo 1994-1998, a
presente crise fiscal-cambial obriga-o a cor-
tes de gastos. Ainda que mantenha investi-
mentos significativos, o ritmo do avango ci-
entifico e tecnologico mundial e a crescente
competi¢ao entre paises exigem um volume
de investimentos que o governo, sozinho,
jamais sera capaz ’dq atender. Assim, & facil
prever, para os proximos anos, que projetos
prioritarios para importantes culturas e cria-
¢des ndo terdo os recursos necessarios para
a sua execugdo se continuarem a depender
fortemente do Governo Federal.

De outro lado, parte da solugdo da crise
por que passa o Pais estd no aumento da
competitividade das nossas exportacdes,
p{inci:pahnente do agronegdcio, setor que
dispde de abundantes recursos naturais e
empresariado competente. Mesmo com a
recente desvalorizagio do real, a conquista
de mercados externos, além de precos com-
pettivos, exige qualidade, incluindo propri-
edades nutricionais e de satide. Crescimen-
to da demanda por tecnologia e diminuicao
de recursos para P&D sio desafios que exi-
gem Nnovas propostas e solugdes criativas.

Neste sentido, aproveitamos o espaco
concedido pela revista A Granja para dis-
cutir a necessidade de maior participagdo do
setor pnvadn_) no financiamento da pesquisa
e desenvolvimento para o agronegécio, em
areas em que os resultad_ms possam ser, de
alguma maneira, apropridveis diretamente
pelos financiadores.

Taxas voluntarias de contribuiciio por
parte de produtores e agroindustriais para
P&D e promogdo de produtos de origem
agropecuaria tém uso intenso nos Estados
Unidos e no Canada, onde constituiram uma
resposta de produtores e consumidores is
fortes limitagOes orgamentarias que impe-

diam a plena consecug@o de seus objetivos
no mercado. Estas taxas tém-se mostrado
uma alternativa muito comum e eficiente
de prover recursos adicionais para P&D e
“marketing agricola, principalmente nos
Estados Unidos, onde, hoje, sdo 14 progra-
mas nacionais de “commodities™ distintas,
em adicdo a 43 programas estaduais, alavan-
cando mais de 400 milhdes de ddlares anu-
almente.
O primeiro programa desta natureza no

74 - DEZEMBRO 1999

Divulgagio

Alberto Dugue Portugal é diretor-presidente
da Empresa Brasileira de Pesquisa
Agropecudria (Embrapa)

exterior (conhecido como checkoff program)
foi organizado por produtores norte-ameri-
canos de 1d em 1955. O checkoff de suinos,
por exemplo, teve inicio em 1986 e, desde
entdo, movimentou 417,6 milhdes de dola-
res, sendo que o orgamento para 1998 foi de
63,9 milhdes, embora a contribuigdo seja de
apenas 0,45 ponto percentual sobre o valor
do produto final. Administrado pelo “Nati-
onal Pork Board”, o checkoff da carne sui-
na, em 1997, destinou 63% dos recursos do
programa para a area de marketing e pro-
mogdo, 23% para a pesquisa e 14% para
educacdo de produtores e consumidores. A
“American Soybean Association”, com 32
mil associados, reconhece o checkoff como
programa vital para o marketing de seus pro-
dutos, aumento da produtividade e dos lu-
Cros.

O Brasil conta com algumas experiénci-
as no estabelecimento de fundos que apre-
sentam algumas semelhangas com a proposta
em questdo, ainda que mais limitados. Sdo
alguns exemplos brasileiros o Fundecitrus e
o Fundo de Promogéo e Divulgacio de Car-
ne Suina e seus Derivados.

A proposta de estabelecimento de uma
Taxa Voluntaria de Desenvolvimento Tec-
nologico, por nds denominada Agromais, no
Brasil, vem somar-se a um conjunto de ini-
ciativas que visam ao maior engajamento das
empresas privadas no P&D e promocio do
agronegocio. Especificamente, 0 Agromais
consiste em uma contribuigdo estabelecida
por determinado grupo organizado da soci-

edade (produtores, comerciantes, agroindus-
triais) com vistas as financiamento de pro-
gramas de P&D agricola, marketing e pro-
mogdo, educagdo dos produtores e consu-
midores e quaisquer outras atividades alme-
jadas pelos contribuintes. A contribuigéo
geralmente consiste em um percentual so-
bre o valor da produg@o (entre 0,3% e 1%).

Por ser uma taxa sobre um valor de mer-
cado, o Agromais poderia ser indevidamen-
te confundido com impostos ou tributos;
contudo, as diferengas sdo marcantes. O
Agromais ¢ totalmente flexivel ¢ correspon-
de a um acordo entre aqueles que irdo paga-
lo, prevendo inclusive a possibilidade de
reembolso para aqueles que julgarem que seu
dinheiro ndo foi empregado adequadamen-
te. O Agromais pode ser cancelado a qual-
quer momento, mediante simples deciso,
por referendo, dos contribuintes. O progra-
ma Agromais fica mais interessante se 4 con-
tribui¢do do produtor se somar um incenti-
vo fiscal por parte do governo, através de
parte ainda que pequena do ICMS. A titulo
de exemplo, para cada um real alocado ao
Agromais pelos produtores, o governo co-
locaria mais R$ 1,00 a R$ 0,50. O aumento
da eficiéncia produtiva mais do que com-
pensaria, em tributos futuros, a pequena re-
nincia fiscal no momento da criagdo da Taxa
Voluntaria.

Propomos que a organizagao ¢ o geren-
ciamento dos recursos gerados pelo Agro-
mais fiquem a cargo de instituigdes criadas
para este fim ou através de adaptagdo de
semelhantes ja existentes (fundagdes, asso-
ciagdes estaduais etc.), com pessoal redu-
zido e baixo custo de administragdo. Estas
organizagdes representariam 0s contribuin-
tes e seriam responsaveis pela contratagao
e aquisi¢do de produtos e S€rvigos df,man-
dados. Cabe ressaltar que a 0rigem nao-go-
vernamental dessas organizagoes ¢ cc_mdl-
¢lo sine qua non para que O Mecanismo
possa funcionar efetivamente, fornecendo
um atributo essencial — flexibilidade —
ao Agromais.

Ag}imbrapa propde-se a desempenhar 0
papel de catalisadora na implementagao 310
Agromais, por meio da preparagdo € difu-
sdo de informagio sobre o programa ¢ dis-
cussdo com os setores pertinentes. A €xpe-
riéncia internacional demonstra que 0s pro-
dutores e suas organizagdes € parceiros in-
dustriais sdo os grandes responsaveis ¢ be-
neficiarios deste processo. Fal
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GAZETA MERCANTIL

Rio Grande do Sul
O jomal de quem se importa com nosso Estado




Elas ja estao no campo. pe
Arranje outro tema para os seus sonhos

| “ien - “31 NOVAS MF 34 E MF 38. As calheitadeiras dos seus sonhos prontas para a nossa realidade.

- Atendimento técnico exclusivo em todo o Brasil.
- Datavision, o mais completo computador de bordo. g
- Financiamento fixo em reais com juros de 11,95% ao ano. i

FischerAmérica
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As novas coIheuaden’as Massey Ferguson sio o resultado dos dltimos avancos tecnoldgicos
na agricultura mundial. Projetadas pelo Centro Mundial de Desenvolvimento de Colheitadeiras
da AGCO na Europa, onde mais de 5.000 unidades estio em operacio, elas agora sio
produzidas aqui no Brasil. Essas maquinas contam com diversas inovacdes que facilitam a
operagdo e aumentam muito a produtividade. Passe numa concessionaria e conheca.

SEAVIGO DE ATENDIMENTO AD PRODUTOR

(51) 8004198
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