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DEPOIMENTO

A pesquisa no rumo certo

elo menos um motivo explica o sucesso do agrénomo Al-
berto Duque Portugal a frente da presidéncia da Empre-
sa Brasileira de Pesquisa Agropecudria (Embrapa): o ho-
mem “é do ramo”. E veio de baixo, com um trabalho sério, cons-

vereiro de 1994, exerceu as funcoes de secretdrio-executivo e mi-
nistro interino da Agricultura. Em margo de 94, reassumiu a dire-
toria da Embrapa, na qual, desde maio de 95, ocupa o posto de
presidente. Ao agronomo € atribuida a qualidade de gerenciar

truindo uma carreira compe-
tente na drea técnico-gerenci-
al. Formado pela Universida-
de Federal Rural do Rio de Ja-
neiro, este pesquisador da
Embrapa possui doutorado na
drea de Sistemas Agricolas
pela Universidade de Reading,
Inglaterra, onde completou es-
pecializacdo em Gestdo de
Pesquisa Agropecudria e De-
senvolvimento Rural. Atuou
como extensionista rural em
Minas Gerais e Goids. Em Mi-
nas, alids, foi chefe do Depar-
tamento de Zootecnia e dire-
tor de operagées técnicas da
Empresa de Pesquisa Agrope-
cudria de Minas Gerais (Epa-
mig). Foi, também, coordena-
dor de Difusdo de Tecnologia
e diretor geral da Embrapa
Gado de Leite, em Coronel
Pacheco/MG.

Portugal também acumu-
la experiéncia na iniciativa
privada. Como ruralista, pre-
sidiu a Associagdo de Produ-
tores Rurais do Vale do Rio
Preto, em Minas Gerais. Mais
técnico que politico, em mar-
¢o de 1993 foi indicado para a
diretoria da Embrapa e, entre
setembro do mesmo ano e fe-

Alberto Duque Portugal, presidente da Embrapa: nosso
maior desafio é oferecer solugaes oportunas para a
sociedade brasileira

com eficiéncia, otimizando os
recursos humanos e financei-
ros, apesar das dificuldades
inerentes ao setor da pesqui-
sa cientifica e da extensdo
rural.

Um balango resumido das
conquistas da Embrapa, nos
seus 25 anos de existéncia,
exibe nimeros muito positi-
vos. A empresa — com 39
unidades espalhadas pelo
Pats — treinou mais de 2.000
pesquisadores, possul uma
equipe de quase 9.000 funci-
ondrios, entre os quais 2.096
pesquisadores. Anualmente, a
Embrapa realiza 500 dias-de-
campo, 550 cursos e mais de
3.000 palestras técnicas.

Gragas a Embrapa e suas
parcerias, através do lanca-
mento de novos cultivares, o
Brasil é o segundo maior pro-
dutor de soja do mundo e a
produtividade de arroz de var-
zea aumentou em 30%, no RS,
e 70% na regido Sudeste. Nos
iltimos 25 anos, a produ¢do
brasileira de grdos experi-
mentou uma evolugdo fantds-
tica. A soja cresceu 360%; o
milho, 128%, o trigo, 49%; e
o arroz e o feijao, 27%.

Divulgagio/Embrapa

|-

A Granja — Quais foram as princi-
pais conquistas da Embrapa nestes 25
anos de existéncia?

Alberto Duque de Portugal — A
grande contribui¢io da Embrapa para a so-
ciedade brasileira foi viabilizar o desen-
volvimento da agricultura, do chamado
agronegécio, principalmente em termos do
aumento da sua produtividade e da melho-
ria de sua qualidade, que sdo os dois com-

ponentes fundamentais da competitivida-
de atual. Esta contribuicio se manifesta no
avango que houve na agricultura nacional
nos tltimos 25 anos e que possibilitou tor-
nar a brasileira uma das maiores economi-
as agricolas do mundo, além da participa-
¢ao significativa dos produtos agricolas e
agroindustriais no mercado externo. Sali-
ente-se a estabiliza¢do econdmica, quan-
do foi este o setor que se manteve compe-

titivo, ajudando a equilibrar a balanga de
pagamentos. Também foi esta agricultura,
apoiada por tecnologia, que tem permitido
gerar emprego e renda mais rapidamente a
um custo menor.

P — Que resultados podem ser
apontados em funciio do trabalho da
empresa neste periodo? Que exemplo
destacaria?

R — Nés fizemos um levantamento do
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Profissionais experientes viao ministrar os mais

variados cursos, para os mais diferentes

setores do agribusiness. E a grande chance

do produtor se reciclar na sua atividade. .
E conhecimento qualificado que melhora a "
vida do produtor rural,

- PRACA DE ALIMENTACAO

Dentro da feira, havera local especifico para
o publico fazer suas refei¢ces com seguranca,
higiene e variadas opgées: pratos quentes

e lanches rdpidos. Assim, ninguém perde
tempo e aproveita melhor a feira.
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' Fone/Fax: (031) 233-1822 - CEP 90150-004
Com Paulo ou Eduardo
Sdo Paulo
Praga da Republica, 473 - 10° andar
Fone: (011) 220-0488 - Fax: (011) 220-0686
CEP 01045-001
Com Cesar ou Alexandre




- FACIL ACESSO
Junto a BR 290, municipio de Eldorado do Sul.
Hd apenas 30 minutos de Porto Alegre.
Onde V. encontra toda infra-estrutura de
servigos, aeroporto internacional e rede hoteleira.

- VISUAL INOVADOR

A feira serd totalmente ao ar livre, com tendas
e estandes funcionais. A estrutura colocada a
dzsposiq’&o do pitblico visitante vai

privilegiar a praticidade, o bom atendimento,

como acontece nas melhores feiras dindmicas
do mundo.

AW

4° feira, 5° feira, 6° feira, sabado e domii

- DURACAO RACIONAL

Séo cinco dias de feira — de quarta a domingo.

Néo é tempo demais nem de menos.

Na medida certa para V. conhecer o que de

mais novo e melhor esta acontecendo no agribusiness.

- ESTATICA

A drea dos estandes sera disposta de uma maneira order

facilitando o acesso do puiblico visitante.
Avenidas em ordem alfabética e alamedas obedecendo a

numérica. Placas para facilitar a sua localizagdo.

- PLOTS

EXPOGRANJA/99 terd parcelas especificas para demonstrar
a eficiéncia de adubos, defensivos agricolas e sementes.
Comparacdo imediata e visual das diversas tecnologias
colocadas a disposi¢do pelas empresas

produtoras de insumos.



para V. participar

ada,

ordem

ﬂ - DINAMICAS

Estdo sendo cultivadas varias parcelas de milho, sorgo, arroz, soja,
girassol, milheto, pastagens, entre outras.

Estas dreas servirdo de palco para demonstrar as mais diferentes e
inovadoras tecnologias disponiveis no mercado. E a grande chance do
produtor ver de perto o desempenho de tratores, semeadoras-plantadoras,
colheitadeiras, pulverizadores e demais implementos agricolas.

- TEST DRIVE

Os produtores rurais poderdo testar as mais
diferentes maquinas que estardo em
exposicdo: tratores, colheitadeiras eic.

E uma 6tima oportunidade para V. fazer
mais um teste, a campo.

n - AUDITORIO
Técnicos, produtores e autoridades dispordo
de um local especifico e apropriado para
desenvolver palestras sobre os mais
diferentes temas relacionados a agropecuaria
brasileira.



ano de 97, e o balanco social da empresa
permitiu verificar que o conjunto de tecno-
logias oferecidas, as mais faceis de serem
avaliadas, demonstra que a Embrapa eco-
nomizou para a sociedade brasileira, criou
um potencial, de mais de R$ 1 bilhdo so-
mente naquele ano. Como exemplo, pode-
ria destacar o caso do vinho no sul do Bra-
sil, que € uma produc@o muito importante,
com o envolvimento de pequenos produto-
res, € que pode tornar-se uma inddstria
bastante competitiva, devido 2 melhora da
qualidade propiciada por cultivares de uva
mais adaptas a regido, mais resistentes as
doencas e com capacidade de produg@o in-
clusive na entressafra. Isto fez com que esta
atividade, embora ainda enfrentando difi-
culdades, pudesse desenvolver muito a sua
capacidade de conviver num ambiente com-
petitivo como este do Mercosul.

Uma pesquisa so tem
sentido quando interessa
a sociedade

P — E quais as metas da Embrapa
para os proximos anos?

R — O grande desafio da Embrapa € o
de se tornar cada vez mais uma empresa
capaz de oferecer solugGes oportunas para
a sociedade brasileira. Isso depende dela
conseguir se manter atualizada sob o pon-
to de vista dos avangos cientificos e tecno-
l6gicos. Depende dela ter uma estrutura
adequada de equipamentos €, também, de
dispor de um modelo de gestao compativel
com as demandas da sociedade brasileira,
tanto em termos de eficiéncia e transparén-
cia como de identificacio com as necessi-
dades reais da sociedade. E, principalmen-
te, dela ser capaz de aprimorar 0s seus
mecanismos de transferéncia de tecnolo-
gia, de forma com que todo esse conjunto
de informacdes chegue rapidamente a0 pro-
dutor.

P — Quais as dificuldades que a em-
presa tem para passar as’tecnologl.as
para o produtor e o que esta §en510 feito
para melhorar esta transferéncia?

R — Uma pesquisa s6 tem sentido
quando sua tecnologia é transformada num

produto de interesse da sociedade, atraves
da agdo do produtor, que transforma aque-
la tecnologia em alimento. A Embrapa tem
tido uma grande preocupagao nao s6 em
fortalecer estes mecanismo de transferén-
cia de tecnologia — cOmO palestras, cur-
sos, dias-de-campo em unidades de obser-
vagiio etc — como estd buscando novos ti-
pos de mecanismo. Recentemente, langou
um programa pard viabilizar o uso da tele-
visdo, seja através de parabdlicas, tv a
cabo, uso das redes de informacao como €
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0 caso da internet, enfim, um conjunto de
medidas que permitird que a informacio
chegue mais rapidamente aos produtores.
Queremos que o produtor tenha a informa-
¢do organizada e na hora certa, e que a
Embrapa consiga fazer isso com o menor
dispéndio de energia possivel.

P — A Embrapa consegue chegar
até a totalidade ou, a0 menos, a maio-
ria dos produtores brasileiros?

R — Este é o grande desafio. Para ten-
tar responder a esta pergunta, eu precisa-
ria acrescentar que, além de se valer do
maior nimero possivel de instrumentos,
nosso trabalho de transferéncia de tecno-
logia depende, principalmente, de uma forte
parceria com as associagoes de produto-
res, cooperativas, sindicatos, empresas pri-
vadas e 6rgdos de comunicacdo, porque
somente desta forma conseguiremos que os
agropecuaristas brasileiros possam parti-
cipar deste mercado extremamente com-
petitivo.

P — J4 que o sr. se referiu as parce-
rias, como estas tém sido estabelecidas?

R — Parceria é uma palavra um pouco
desgastada, mas € magica e fundamental
para qualquer institui¢do no mundo de hoje,
seja ela publica ou privada. A Embrapa
nao foge a regra e faz um grande esforgo
para ampliar suas parcerias, tanto no setor
publico como privado. Para se ter uma
idéia, a empresa tem, hoje, mais de cinco
mil contratos de convénios no Brasil, que
permitem que ela ndo s6 amplie a sua ca-
pacidade de desenvolver pesquisas e gerar
tecnologia e informacdes como também
sua capacidade de fazer com que isso che-
gue ao produtor. Os mecanismos sdo 0s
mais diversos, e grande parte do sucesso
da Embrapa estd calcado na sua capacida-
de de catalisar novos parceiros ao longo
de sua historia.

A Embrapa, sozinha, ndo
tem como atender todas as
demandas do agronegocio

P — Como a Embrapa tem se rela-
cionado com as empresas estaduais de
pesquisa?

R — A Embrapa tem coordenado o
chamado Sistema Nacional de Pesquisa
Agropecudria, do qual fazem parte nao s
as empresas estaduais de pesquisa, mas as
universidades e institui¢des privadas que
colaboram com o desenvolvimento cienti-
fico e tecnol6gico do Pafs. Mas, como as
empresas estaduais sdo as parceiras mais
proximas, a Embrapa tem a Secretaria de
Apoio ao Sistema Estadual de Pesquisa,

exatamente com o objetivo de identificar
0s mecanismos de cooperacdo, sejam eles

de cardter institucional ou metodoldgico,
no sentido de ajudar na defini¢io do siste-
ma de planejamento e de capacita¢ao dos
recursos e, também, no intercambio tec-
nolégico de informacgGes entre as duas ins-
tituicSes. Também colocamos recursos
para o desenvolvimento de projetos, de trei-
namento de pesquisadores, de organizacao
de cursos, enfim, atividades fundamentais
para que estas empresas se mantenham ati-
vas e atualizadas. A Embrapa tem esta
grande preocupacio porque entende que,
sozinha, jamais conseguird, na velocidade
necessdria, atender a todos os anseios do
agronegdcio brasileiro.

Nossa grande prioridade
em 1999 sera fomentar
novas parcerias

P_—— Falando em recursos: a empre-
fa?fm afetada pelos cortes no orcamen-
07
R —Sem dﬁviffla alguma, a Embrapa,
como todo o organismo estatal brasileiro,
teve os seus cortes, e isso afetou bastante
num determinado momento. Felizmente,
tivemos a compreensdo do ministro Fran-
cisco Turra, que viabilizou alguns recur-
sos alternativos e estamos convencidos de
que, embora ainda enfrentan
blemas, nés conseguiremo
de 98 satisfatoriamente.
P — Chegou a com
sempenho da instituig;éiq?‘.’rmneter e
|0 =— Eu nao dlrla que Chegou a com-
prometer, porque houve um esforgo de to-
das as unidades da empresa, suas.equipes
¢ seus empregados, no sentido de cc(l)n[%r_
nar os problemas, de racionalizar custos e
principalmente, de s6 desenvolyer 0s tra-
balhos naquelas atividades essenciaj (211-
pesquisa, postergando tudo aquilg la: 07
desse ser postergado, sem que issoq l?dpu-
se comprometer as principais metaf &
P — As parcerias e as terceirizacg
se constituiriam em alternativag siee
viabilizar financeiramente g ¢p, o
R — Sem diivida algumg_ 4 al;res_a?
e as terceirizacoes sio eXtTer‘nanf) Cepas
portantes. Parceria nés Jatemos fei‘t3 g
esta a grande prioridade e, 9g O € Serg
busca de maior engajamentg g Ou seja, g
vado no investimento emy Cién puaale
gia. Este € um grande feiecolog
€ desafio. Ngg i
samos que todos entenda, pibely
sozinho, ndo serd capaz de gue e
mentos no volume necesséﬁoazair 1ntve§.]t1—
as demandas da economj i

a globalizada.
P — Como fica a divisdo dos lucros

ea questz;io da propriedade intelectual
quando sdo desenvolvidos cultivares em
parceria?

do alguns pro-
s fechar o ano



R — A Embrapa tentou se preparar
para esse novo contexto regido pelas leis
de propriedade intelectual, leis de patente,
leis de prote¢do de cultivares e delineou
uma politica embasada em dois principios
como empresa puiblica. Ou seja, a Embra-
pa estd preocupada em manter sua inde-
pendéncia, de forma que possa atender
sempre as necessidades do Pais e da soci-
edade brasileira, sem, necessariamente, de-
pender de outras organizacdes, principal-
mente do setor privado. O segundo princi-
pio fundamental € o de manter a ndo-ex-
clusividade de suas tecnologias e dos seus
materiais para qualquer tipo de empresa.
A Embrapa tem procurado, também, as-
segurar o retorno para seus investimentos,
0 que normalmente € feito com os parcei-
ros mais diversos, mas depende do volu-
me de investimentos feitos por cada uma
das partes. Normalmente, divide-se os
royalties que os produtores oferecem, prin-
cipalmente através das sementes produzi-
das.

O Brasil ainda tem 25%
de sua populagdo vivendo
na zona rural

P — Nio ¢ um contra-senso existir
uma unidade exemplar como a Embra-
pa Trigo, sediada em Passo Fundo/RS,
€, 40 mesmo tempo, um estimulo & im-
portagio deste cereal? Como a Embra-
pa lida com este paradoxo?

R — Essa é uma questdo muito com-
plexa. Inclusive, o ministro Francisco Tur-
ra estd fazendo um estudo para retomar
ou ampliar a 4rea de produgdo de trigo no
Brasil, por uma decisdo do Governo Fe-
deral. Logicamente que a pesquisa tem que
ser vista num contexto de médio e longo
prazos e € fundamental que o Pais mante-
nha uma unidade como a Embrapa Trigo
funcionando e atualizada. S6 desta forma
ela serd capaz de responder as necessida-
des do Pafs no momento em que, por uma
opgdo politica e econémica, houver a de-
cisdo por aumentar a produgdo de trigo.

P — Qual a posi¢iio da empresa em
relacdo a soja transgénica?

R — E uma posigao muito clara. Quan-
to & questdo tecnolégica, entendemos que
o Brasil precisa dominar essa tecnologia.
J4 em relagdo a saide humana € a0 meio
ambiente, a Embrapa entende que a Co-
missio Técnica Nacional de Biosseguran-
ca (CTNBio) tem o papel legal de definir
este aspecto.

P — Qual a sua opinido sobre o sub-
sidio a agricultura? ik

R — No mundo inteiro, € pnnc1pa¥-
mente no mundo mais desenvolvido, a agri-

cultura recebe subsidio, por ser uma ativi-
dade de maior risco. Nesses paises de eco-
nomia agricola forte, normalmente € peque-
na a parcela da populaco engajada na agri-
cultura, variando de 2 a 5%, enquanto que
95 a 98% da populagao urbana geralmente
tem altas taxas de poupanca. Portanto, com
condicoes de subsidiar aquela pequena par-
cela que desenvolve um trabalho estratégi-
co de producdo de alimentos para o Pais.
O Brasil ainda vive um dilema, porque nés
temos 25% da popula¢do no meio rural,
com baixos indices de produtividade, e a
populacdo urbana nido tem uma alta taxa
de poupanca. E uma equacdo complexa e
dificil de resolver, mas, certamente, a agri-
cultura dependerd sempre de um tratamen-
to diferenciado para poder se manter Com-
petitiva e, principalmente, para permitir que
0s pequenos agricultores familiares tenham
uma participaco significativa no proces-
so de desenvolvimento.

P — Que tipo de responsabilidade
tem a empresa no objetivo elevar a pro-
duciio acima das 80 milhodes de tonela-
das de grios? Isto serd possivel ainda
no segundo governo de FHC? )

R — Este é um grande desafio, € 0 mi-
nistro Turra ji colocou uma meta clara de
100 milhdes de toneladas no ano 2000. A
Embrapa tem uma grande contribui¢o, nao
s6 no sentido de continuar viabilizando tec-
nologias, mas contribuindo para a elabo-
ragdo de politicas publicas, fornecendo sub-
sidios que possam contornar problemas,
tanto tecnolégicos como aqueles de card-
ter politico-constitucional, relacionados
com as questdes de crédito, comercializa-
¢ao, legislagdo, enfim, todas as questoes
que compdem o todo do desenvolvimento.

Temos mais de 250
contratos e convénios com
entidade do exterior

P — Que tipo de acordo tecnoldgico
a Embrapa tem hoje com empresas e
instituicoes estrangeiras?

R — A Embrapa celebrou mais de 250
contratos de convénios com universidades
e instituicdes de 50 paises e criou um labo-
ratério virtual, sediando em Washington,
junto com o Departamento de Agricultura
dos Estados Unidos (USDA). Através deste
laboratério virtual, estamos envolvendo
pesquisadores séniors, que t€m o papel de
desenvolver algum projeto de interesse do
Brasil. Posteriormente, vamos colocar um
pesquisador pos-graduado para fazer o que
chamamos de “andlise tecnol6gica”.

P — Quais as tecnologias que a agro-
pecudria nacional deve dominar para
poder evoluir mais rapidamente?

R — Identificamos quatro tipos de tec-
nologias que serdo fundamentais no futu-
ro. Primeiro, aquelas capazes de modifi-
car a natureza, relacionadas com a biotec-
nologia, em especial a Engenharia Gené-
tica, as que permitem modificar os orga-
nismos Vivos e agregar caracteristicas que
antes ndo tinham. O outro conjunto de tec-
nologia € o que reduz o risco, seja o risco
de contaminacdo ambiental, que € hoje a
grande demanda da sociedade; seja o risco
de perda de recursos pelo uso excessivo de
insumos, as tecnologias acopladas & agri-
cultura de precisdo. O terceiro conjunto é
o0 que agrega valor ao produto. SZo tecno-
logias relacionadas com o processamento
dos alimentos, sua qualidade e sua emba-
lagem. Em quarto lugar, estdo aquelas tec-
nologias que aceleram o sistema de acesso
a informagao, organizando-a e transmitin-
do-a.

Cada vez mais, estamos
trabalhando com o conceito
de sustentabilidade

P — O que impede certos avancos
na darea da tecnologia: falta de recur-
sos, dificuldade de comunicaciao?

R — O processo de avango da tecno-
logia tem algumas falhas que se poderia
resumir em trés momentos importantes. O
primeiro é o do produtor saber que a tec-
nologia existe, conhecer aquela tecnologia.
O segundo momento € o da motivacio, pois
o produtor precisa querer estar motivado
para usar determinada tecnologia. O ter-
ceiro momento € o de poder usar a tecno-
logia, ter acesso a ela. Na primeira fase, a
Embrapa estd preocupada em acelerar o
processo de transferéncia de tecnologia. A
segunda depende de fatores pessoais, de
decisdo sobre riscos e, a terceira, do mo-
mento econdmico vivenciado, da capaci-
dade de investimento.

P — A empresa tem sido pressiona-
da pelos movimentos ecolégicos no sen-
tido de produzir apenas tecnologias lim-
pas?

R — Mais que pressionada, a Embra-
pa, hoje, estd consciente de que cada vez
mais tem que cuidar do conceito chamado
sustentabilidade. Alids, ela persegue hoje
quatro grandes objetivos no exercicio da
pesquisa: garantia de cooperatividade, que
estd relacionada diretamente com a ques-
tdo do equilibrio do meio ambiente; obten-
¢do de tecnologias cada vez mais limpas e
com melhor qualidade; qualidade social, que
€ abusca de sistemas de produgo competi-
tivos e sustentaveis; e, por fim, estreitar, cada

vez mais, as ligagdes que existem entre agri-
cultura, alimento, nutricdo e satude. Fal
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A CONTECEY

Aniversario

P ois ¢, A Granja esta festejando
seus 54 anos de ininterrupta
existéncia. Ndo é pouca coisa. Afinal,
somos a revista independente mais
antiga do Brasil. Independente,
porque, desde o primeiro namero, A
Granja sempre e unicamente
sobreviveu de receitas proprias. E
sempre de duas fontes: do dinheiro das
assinaturas e dos anuncios. Tanto em
termos econdmicos quanto em
conceitos editoriais, sempre fomos
fiéis aos principios pré-estabelecidos
antes mesmo da publicagdo do nosso
primeiro exemplar.

Em fun¢do da confianca e da
credibilidade de nossos anunciantes e
assinantes, permanecemos vivos com
0 mesmo objetivo permanente: levar
ao leitor a informagéo séria e
tecnicamente avangada. E por isso que
todo mundo dlZ “quem I¢ A Granja
sabe primeiro”. E ¢é por isso mesmo
que, mais uma vez, neste limiar de
1999, este conceito continua sendo o
nosso primeiro e principal objetivo.
Tal como ontem, ao renovarmos mais
uma edi¢do, queremos levar aos que se
dedicam ao agronegdcio a visio e a
percepgdo de uma agricultura e
pecuaria dirigida ao desenvolvimento
tecnolégico de nosso Pais.

A fdria
reivindicatoria

E ste governo néo tem sido
compreensivo e muito menos
fraterno para com o homem do campo.
E natural, portanto, que a classe
ruralista esteja insatisfeita. Mas de
nada adianta, por outro lado, s6
batalhar pelas necessidades que a
agricultura esta a exigir com urgéncia.
Simplesmente, porque o setor,
isoladamente, ndo ird bem se ndo
houver a reforma tributéria; a reforma
previdenciaria; a flexibilizagdo das
leis trabalhistas (o presente e racional
acordo dos sindicatos com a
Volkswagem significa um passo

ST/A ACONTECENDO

E

moderno e decisivo para a superagao
do antagonismo burro patrdo versus
empregado); a aceleragio das
privatizacgdes, que podem e devem ser
feitas, e isso inclui a Petrobras; a
queda dos juros; e, finalmente, uma
politica séria de desenvolvimento de
todos os setores produtivos.

Pouca producéao
agricola

Confederagido Nacional da

Agricultura (CNA) diz que os
estoques brasileiros de grios nunca
estiveram tdo baixos e estima que a
produgdo de grdos em 99 ndo ird além
de 78 milhdes de toneladas. Por outro
lado, a Companhia Nacional de
Abastecimento (Conab), ou seja, 0
Ministério da Agricultura, afirma que
a safra/99 sera de 82 milhdes de
toneladas. Durma-se com esta
diferenca de cinco milhdes de
toneladas! Neste aspecto, tudo
permanece pouco confidvel, como
sempre foi. Dependendo da
conveniéncia, “chuta-se” a cifra.

De qualquer maneira, uma coisa €
certa: a safra de grios da Argentina,
que tem a mesma populagdo do estado
de Sdo Paulo, vai s1gmﬁcar a metade
da nossa. Ou seja, os graos brasileiros
serdo muito poucos para nossas
possibilidades e para nosso potenc1aI
Ha que se corrigir isso com urgéncia.

Aparentemente, diante deste
cenario, os produtores terdo pregos
maiores e deverdo lucrar mais.
Todavia, se o Pais for
economicamente mal, as pessoas
passardo a consumir menos e, ai,
teremos a perversa combinacao de
baixa produ¢do com baixo consumo.

Tem gente que vai
bem, obrigado!

L/AI ACONTECER

setor faturou 14% sobre os valores de
97. Significa que a agricultura esta
mais tecnificada, principlamente pelo
avango persistente e consciente da
técnica do plantio direto.

nquanto isso, a industria de

defensivos agricolas, pelo terceiro
ano consecutivo, divulga expansio no
seu segmento de atuagdo. Em 1998, o

Mobilidade

T odos sabem que a agricultura
tecnificada existe gracas a
mobilidade dos gauchos, que
espalharam dinamismo, perseveranca e
know how pelo Brasil inteiro,
acompanhados dos paulistas, que
também trouxeram o seu conhecimento
e, mais, o capital, principalmente em
termos de pecuaria, cana, café e
laranja. Ambos arriscaram tudo.
Superaram as adversidades de toda
ordem e estdo lutando e prosperando
agora, ndo mais somente dentro de
nossa fronteira. Bolivia, Paraguai,
Argentina e Uruguai, agora, fazem
parte também de nossas fronteiras
agricolas. Basta verificar, por exemplo,
que mais de 300 produtores rurais, a
grande maioria gauchos, estdo
plantando arroz no Uruguai e fizeram
daquele pequeno pais o sexto maior
produtor mundial.

Essa mesma gauchada, s6 que de
outra estirpe, acaba de exercer a
mobilidade ao contrario. Pois ¢, o
Movimento Sem Terra (MST)
conseguiu que o Incra adquirisse a
valiosa e urbana fazenda Santa Fé,
distante 30 minutos da capital dos
pampas, pertencente ao milionario
Renato Ribeiro, proprietario, entre
outras coisas, de 13 fazendas de milho
e soja nos Estados Unidos e do jornal
Correio do Povo, TV e Radio Guaiba,
de Porto Alegre. Sdo cerca de 9.500
hectares para brincar, por conta do
contribuinte. E, mais a farinha de trigo,
o leitinho das criangas, o agucar, o café,
0 arroz e, ¢ claro, o gas de cozinha
também. Afinal, ninguém ¢ de ferro.

Mais um pouco e o MST vai
mostrar toda sua competéncia quando
propor ao Incra o uso de conjuntos
habitacionais para o necessario
exercicio da agricultura ecologica em

vasos de flores.
Vai ser legal! EJ
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Temos novos diretores

“Comunicamos a nova diretoria da
Associacdo Sulina de Criadores de Biifa-
lo (Ascribu). Estes sdo os novos dirigen-
tes: Faustino Bordignom, presidente; Ro-
naldo Ely, 1° vice-presidente; Fernando
Kuhl, 1° secretdrio; André Bordi gnom, 2°
secretdrio; Delfino Beck Barbosa, 1° te-
soureiro; € Dagomar Portofé Reis, 2° te-

soureiro. Também foi eleito o novo Con-
selho Fiscal.”

André Bordignom
Porto Alegre/RS

* Foi eleita a nova diretoria e 0 novo
Conselho Técnico da Associacdo dos Pro-
dutores de Macadamia do Estado de So
Paulo (Apromesp). O mandato compre-
enderd o biénio 99/2000. Nesse periodo,
estima-se que o Brasil aumentar sua pro-
ducdo anual da noz em cerca de 30%, ou
seja, de 1.900t produzidas em 1998 para
cerca de 2.500t na virada do século. Este
mcremento de produgdo colocara o Pais
entre os cinco maiores produtores do mun-
do, subindo trés posicoes em relagdo a
1998. Os novos dirigentes sdo: Pedro Luis
Blasi Toledo Piza, presidente; Fernando
Ulhda Levy, vice-presidente; José Eduar-
do Mendes Camargo, diretor financeiro;
Jodo Paulo Leiva, diretor técnico; José
Salles Cunha, Ronaldo Vilela Guimaraes,
José Paulo Naccarato, diretores.”

Pedro Luis Piza
queennut @netsite.com.br

“O Centro de Ciéncias Rurais (CCR),

da Universidade Federal de Santa Maria

(UFSM), estd com nova diretoria. A Cha-

pa 1 — *CCR é Parceria’ — formada por

Flavio Miguel Schneider, diretor, e Luis
Carlos de Pellegrini, vice-diretor — ven-
ceu as eleicdes e assumiu a diregdo do
CCR no inicio de dezembro dltimo.”
Celso Hernandez Duarte —

assessoria de comunicagdo
Santa Maria/RS

Voisin polémico

“Na edicdo n°® 599, de novembro ulti-
mo da revista A Granja, pigina 8, o sr.
Humberto Sorio Jiinior, em sua carta, cri-
tica duramente o dr. Jairo Mendes Vieira,
por seu artigo publicado na edi¢do n° 596,

8 - JANEIRO 1999
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de agosto/98, em que compara o pastejo
continuo (leia-se lota¢io continua) ver-
sus pastejo rotacionado (leia-se lotagiio
intermitente). Os comentarios do sr. Hum-
berto sdao desrespeitosos e completamen-
te improcedentes do ponto de vista técni-
co. Em primeiro lugar, a lotacdo continua
ndo € a causa da degradacdo das pasta-
gens no Brasil; o que realmente causa a
degradac@o € a forma com que as pasta-
gens sdo utilizadas, independente do mé-
todo de pastejo escolhido. Devido aos di-
ferentes hdbitos de crescimento, fisiolo-
gia e morfologia das gramineas tropicais,
algumas requerem uso sob lotacfo inter-
mitente, como € o caso de algumas gra-
mineas cespitosas (capim- elefante, colo-
nido etc); no entanto, estas mesmas plan-
tas podem entrar em colapso dentro da
pastagem se ndo-manejadas de forma cor-
reta; ou seja, se nao dispuserem de um
periodo de rebrota minimo garantido. Para
gramineas rasteiras, de hdbito prostrado
ou decumbente, como € o caso das do gé-
nero Cynodon (tifton, coast-cross), Bra-
chiaria decumbens etc, nido ha evidénci-
as de superioridade de um método de pas-
tejo sobre outro, como colocou o dr. Jai-
ro, e como pode ser amplamente compro-
vado por trabalhos cientificos disponiveis
na literatura (nacional e internacional). E
importante lembrar que, quano se pla-
neja um sistema de produgdo a pasto,
deve-se levar em conta a producdo anual
da forrageira considerada e, partindo deste
principio, constata-se que sua maior con-
tribuicdo ocorre no periodo chuvoso do
ano. Isto nos leva a deduzir que a lotacio
deve variar ao longo do ano...Gostaria de
informar ao sr. Humberto que pesquisas

neste sentido, com pastagens tropicais,

A Granja

praticamente, inexistem, e qualquer co-
mentario mais objetivo € meramente es-
peculativo. Assim, devemos primeiro en-
tender como os pastos tropicais ‘funcio-
nam’, estudando seu comportamento num
ambiente de pastagem (parmetros de per-
filhamento, fluxo de tecidos, particio de
fotoassimilados, entre outros), para poder
inferir cientificamente sobre manejo. Qu-
tro ponto que merece consideracio sfio as
condig¢des da propriedade em adotar este
ou aquele método.”

André Fischer Sbrissig
Piracicaba/sp

Boca no trombone

“De alguns anos para c4, e sob a ale-
gacdo genérica de falta de recursos, a
Embrapa, paradoxalmente, aumentoy
substancialmente as gratifica¢des dos ‘ad-
ministradores’ e investiu polpudos recur-
sos financeiros para incentivar g saida de
muitos de seus mais qualificados e eficj.
entes pesquisadores. Ao mes
demitia centenas de pesquis
minimo com larga experiéncj
tasse a redu¢do do quadro, ¢ bom lem-
brar que, seguindo o addgio de que ‘o di-
abo sabe mais por ser velho do que por
ser diabo’, nos paises desenvolvidos I;O-
vavelmente por isso mesmo, velhic’el;ex-
periéncia ‘dd posto’ — por reduziy a pos-
sibilidade de que os mais jovens, ygyg].
mente tao criativos como impetuogog re-
petirem os erros por eles cometido§ o
vivenciados... Caso mantida a atyg) sit
acdo nesses aspectos de importancj, u-
maria, e portanto fundamental, ¢ inevits
vel que o destino da Embrapa seja trg a-
co. Caso subsista, tornar-se-g3 mais ugl-
estrutura tdo cara quanto initi] e seu .Ma
cesso’ dependerd apenas da i 8

mo tempo,
adores, no
a. Nio bas-

pri-

er: Mage .
vender pela midia.” ae due
gallij@yp O Galli
@ufpe) iche p,.
—
Tire suas dividas oy da asuy i
a opini
Escreva para redagéo da revgtna:au
A GRANJA, Av. Getiilio Vargas, 1558

. CEP 90150-004, Porto Alegre
| Ofax é: (051) 233-2458 e
i E o nosso E-mail: mail@agranja.com
Home Page htlp:/fwww.agranja.com
As cartas ou mensagens poderao ser
publicadas de forma resumida.
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Plantas medicinais em CD-Rom

- —

“Gostaria de saber se exis-
te algum CD-Rom com infor-
magoes sobre plantas medici-
nais?”

Henrique Luppi Gongalves
Uberlindia/MG

— Pesquisadores do

Departamento de Fito-
tecnia da Universidade Federal
de Vicosa/MG (UFV) estudam,
hd vdrios anos, as plantas me-
dicinais e seus efeitos sobre o or-
ganismo humano. Este estudo
deu origem a um CD-Rom, lan-
¢ado pela Agromidia Software:
‘Plantas Medicinais’. Assim, o
usudrio poderd conhecer os cui-
dados ao consumir ou lidar com
as plantas medicinais,; as intime-
ras técnicas de cultivo, como
adubacdo, plantio, secagem e
dicas de armazenamento; e
aprender as 14 formas de utili-
zagdo, das mais comuns ( banhos
aromdticos) as mais tradicionais
(ungiiento e pomada). No total,
sdo 249 indicacdes de uso que
o programa 1raz, considerando
os principios ativos e as deno-
minacées vulgares de cac‘ia'
planta. O ‘Planta Medicinais
tem mais de 300 fotos coloridas
e 25 minutos de video. O leitor
poderd fazer pedidos para o se-

guinte endereco: Vila Gianetti,
casa 19, CEP 36571-000, Vico-
sa/MG, fone (031) 899-2606.

Uma boa
construcao rural

“Estou interessado em ad-
quirir livro ou qualquer mate-
rial que mostre como fazer
construgdes rurais, tipo curral
bovino, inclusive contenc¢des
para tratamento sanitdrio.”
B — Quem poderd lhe

fornecer material
abrangente sobre este assun-
to é a Embrapa Gado de Cor-
te. Ela dispde, por exemplo,
de um manual prdtico com in-
formacaes e orientag¢des para
a construcdo de um curral
funcional para 500 bovinos,
com instalagdes necessdrias

£ para um bom manejo de cor-
© te. Anote ai o enderego: Ro-
dovia BR 262, km 4, CEP

79002-970, Campo Grande/
MS, fone (067) 768-2000.

Alex Oivane
Araripina/PE

nja

“Tenho grande interesse
em saber quem poderia me
orientar a respeito da criacio
de animais silvestres. Gosta-
ria de saber informacdes
como registros junto ao Iba-
ma, aspectos legais etc.”

Carlos Eduardo Gouveia
Londrina/PR

— Indicamos um dos

maiores experts no
assunto em toda a América
Latina, o técnico Fdbio
Hosken. Ele ministra cursos
nesta drea, além de prestar
assessoria na elaboracdo de
projetos para criagdo de ani-
mais silvestres. Para maiores
detalhes entre em contato
com a Zoo Way — Projetos e
Assessoria, Rua Perdigdo
Malheiros, 525/06, CEP
30380-050, Belo Horizonte/
MG, fone (031) 9972-3823.

“Ouvi comentdrios sobre
0 assunto agricultura de pre-
cisdo. Tenho interesse de ob-
ter maiores informacdes a
respeito, como surgimento e
o0 no que auxilia o produtor.
Conto com vocés!”

Carla Vendncio Ribeiro
Ribeirdo Preto/SP

— A agricultura de

precisao surgiu do
conceito de gerenciamento
localizado de culturas, expe-
rimentado, ainda na década
de 20, por pesquisadores
norte-americanos, na esta-
¢do agricola da Universida-
de de Illinois. Ficou compro-
vado que as caracteristicas
do solo variavam metro a
metro. Chegou-se a conclu-
sdo que era um desperdicio
adubar uniformente as par-
celas se cada uma destas
mostrava necessidades dife-

Agricultura de precisao com forca total

rentes. Assim, para ndo haver

desperdicio de insumos, come-
cou-se um trabalho para men-
surar estas adubacées e, con-

seqiientemente, monitorar

suas respostas em forma de co-
lheita. Nessa época, o geren-
ciamento era feito manual-
mente, utilizando somente re-
cursos humanos. Agora, com
a ajuda da informdtica e da te-
lecomunicacdo avancada, a
agricultura de precisdo volta
com forca total. A primeira
etapa consiste na coleta e and-
lise de dados. Sensores acopla-
dos a plantadeiras e colheita-
deiras medem as caracteristi-
cas da drea por onde as md-
quinas passam, como produ-
tividade e umidade de solo. Es-
tes dados sdo cruzados em um
sistema com a localizagdo pre-
cisa de onde eles forma obti-
dos, fornecida por um recep-
tor de sinais de satélite cha-

mado Global Positional Sys-
tem (GPS) — pequeno apa-
relho que fornece ao usudrio
a latitude e a longitude em
que ele se encontra. Com és-
tes dados, o aparelho permi-
te ao produtor o mapeamen-
to completo de sua lavoura.
Assim, o agricultor pode
ajustar a aplicacdo de insu-
mos conforme as necessida-
des, evitando desperdicios €
corrigindo as deficiéncias
com doses maiores de fertili-
zantes em outros. Aqui no
Brasil hd um consoércio, des-
de 1997, chamado Agrisat,
Jformado por empresas como
Manah, DuPont, Case e Al-
gar, que poderd fornecer in-
Jormagées detalhadas sobre
este assunto. O enderego da
Agrisat € Av. Marcos de Frei-
tas Costa, 761, CEP 38400-
328, Uberlandia/MG, fone
(034) 238-3632. |

|
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DUARDO ALMEIDA REIS

Burrice emocional

eguinte: até a galinha canta quan-

do bota. Pela optica de uma gali-

nha, a postura de um produto
ovoide deve ser o tipo da coisa corri-
queira. Nestes dias de marketing despu-
dorado, se o proprio autor nio falar de
sua obra, anunciando-a aos quatro ven-
tos, vai-se a literatura para o brejo.
A Granja, onde me prezo de estar ha
quase 20 anos, sempre foi muito cari-
nhosa ao divulgar meus livrinhos. Ge-
ralmente, mando um exemplar para o
presidente Hugo Hoffmann e um para o
editor Jomar Martins, meus amigos de
velha data.

Acontece que o presidente, sabendo
que o editor vai receber um exemplar
de “Burrice emocional” (Editora Espa-
¢o e Tempo, 220 pag., R$ 18,00), pode
pensar: “Vou deixar a resenha do livro
por conta do Jomar”. Este, por sua vez,
sabendo que o presidente Hoffmann re-
cebeu um livro, pode pensar: “Se o Dr.
Hugo ndo falou nada ¢ porque nio de-
seja divulgar as besteiras do Eduardo,
tché”.

Gatcho de velha e boa cepa, Jomar
F. Martins ndo dispensa o mate e o tché.
Sendo assim, tomo a liberdade de trans-
crever alguns topicos do novo livro, a
venda nas livrarias realmente boas, pe-
didos pelo telefone (021) 262-2669, ou
pelo e-mail espacot@domain.com.br di-
retamente com os editores.

Desconfio, e muito, do escritor que
tem com seu oficio uma relagio de an-
gustia. E se queixa das veias abertas,
do sangue esguichando, do espectro da
pagina em branco. Ora, bolas: v4 ser
carroceiro. E profissio das mais dig-
nas. Pagina em branco a gente enche
de caracteres. O maximo que pode
acontecer € um texto da melhor supim-
pitude. .

Acabo de descobrir um defeito gra-
vissimo no presidente Fernando Henri-
ue Cardoso: ndo gostar de manga. Foi
o que disse 0 chef‘Claude Troisgros, en-
carregado de cozinhar para Sua Exce-
|éncia e excelentissima familia no Pala-

cio do Rio Negro, em Petropolis. Sem-

10 - JANEIRO 1999

pre que vou a um supermercado juro que
¢ a ultima vez. Ainda quando nido me
desgoste andar entre as gondolas reco-
Ihendo iguarias, todo supermercado tem
duas etapas intoleraveis para homens
sérios: a fila do caixa e o ensacamento
dos produtos.

A exemplo dos sem-terras, adoro fa-
zenda dos outros. Com a diferenga de
que s6 me hospedo a convite; e volto a
Belo Horizonte na segunda-feira, sem
cortar cercas, montar barracas de lona
plastica e sonhar com um regime politi-
co que ndo deu certo em nenhum lugar
do mundo, mesmo em paises sérios, que
nada tém de grandes e bobos. Sim, por-
que tanto eu como 0s sem-terras nao te-
mos a mais minima inten¢do de plantar
qualquer coisa.

Chega a ser inimaginavel o descom-
passo entre o que as pessoas pensam e
escrevem. E claro que ninguém pode es-
crever tudo aquilo que pensa, sob pena
de ser processado na primeira esquina.
Mas ¢é preciso haver qualquer tipo de
sintonia, ainda que muito velada, muito
educada, muito cerimoniosa, entre a voz
do povo e a voz da midia.

Tenho grande

para fazer amor.

Machos maritimos, na fase do enty-
siasmo, ndo respeitam sequer os mergu-
lhadores de roupas de neoprene, mag-
caras e cilindros de ar. E atropelam, tam-
bém, seus colegas tartarugos. Como o
lobby GLS ainda ndo fincou pé entre og
reptis marinhos da ordem dos queloni-
os, o perseguido foge do jeito que pode
Em tltima instincia, vira o ventre parz;
seu teimoso perseguidor, exibindo seus
dotes bem-dotados, como quem dijz em
linguagem tartarugal: “Comigo ndo, vi-
oldo”. A persegui¢do cessa na mesma
hora.

Cuidemos, agora, do nivel de infor-
magdo de um povo que tem as maiores
redes de radio e TV do mundo, o0 maior
indice de aparelhos de radio e TV per
capita e 95,5% dos habitantes alfabeti-
zados: a metade dos norte-americanos
ndo sabe que a terra gira em torno do
sol e leva um ano para completar g vol-
ta.

Somente 9% dos americanog aceitam
a descoberta central da biologia moder-
na de que os seres humanos, ¢ todas as
outras espécies, evoluiram de seres an-

tigos por meig de

aprego pela or-
dem natural das
coisas. Significa,
por exemplo,
construir um pré-
dio a partir dos
alicerces, acen-

A metade dos norte-
americanos ndo sabe que a
terra gira em torno do sol

prPCESSOS naty-
Tais, sem a jptep.
vencio di\’ina
Contudo, 450,
dos.ameriCaHOS 'éﬂ
a(_:eltam 0 darwji
nismo, J

der o cigarro do
lado que ndo tem
filtro, botar o chapéu na cabeca e 0s sa-
patos nos pés. Se o sujeito constrdi a
partir do terceiro andar, acende o filtro,
bota o sapato na cabega e pisa no cha-
péu, € sinal de que alguma coisa no vai
bem.

Salvo na Australia, onde se encon-
tram tartarugas copulando ventre con-
tra ventre, amorosa ¢ demoradamente,
parece que no resto do mundo vai com
casco e tudo. Isso obriga o tartarugo a
ter pénis comprido e curvo, que néo ser-
ve para fazer xixi, mas exclusivamente

OS maChOS da

N superfamil;
queloniodideos, a exemplo dog ho?ndos
ens

de bem, gritam durante ¢ atq g
bert Wallace, PhD em sex o o
‘ l 0 animal, te

outras informagdes sobre g $exo da’ t -
tarugas. A mais auspiciosa & a deS o,
em algumas espécies terrestres. o ?11113,
cho dd umas pancadinhas ¢opm, ;1 cau;ez
na cloaca da parceira, comg forma de
manté-la excitada. Nem por isso se véem
tartarugas terrestres reclamando na De-
legacia das Quelonidideas. Pancada de
amor ndo doi, di-lo a sabedoria tartaru-

gal. FA
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0s franceses estio
em alta

D epois que a selecdo da Franca ga-
nhou a tltima Copa do Mundo, s6
dd eles na midia. A tltima € que o diretor
da drea de Protecdo das Plantas da Bayer,
Jean-Pierre Longueteau (na foto receben-
do o troféu Destaque A Granja do Ano,
em Esteio/RS), acaba de ser conduzido a
presidéncia do Conselho da Associagdo
Nacional de Defesa Vegetal (Andef), que
representa os fabricantes de defensivos
agricolas no Brasil. Longueteau diz que
uma das grandes preocupacdes da entida-
de € o acordo sobre circulagio de produ-
tos fitossanitdrios no A&mbito do Mercosul.
A idéia é fazer com que os “hermanos”
atualizem sua legisla¢oes seguindo o mo-
delo brasileiro, “pois a nossa lei é uma das
mais modernas do mundo”, diz. O cargo
de presidente-executivo, é bom esclarecer,
continua na mio de Cristiano Simon. A
propdsito: o segmento de defensivos mo-
vimenta, anualmente no Pais, US$ 2,5 bi-
lhoes. Isto faz com que o Brasil fique atras,
apenas, dos Estados Unidos.

A Granja

Praga é o que nao falta

1ém do fendmeno climdtico La Nifa e

do baixo preco da soja e do algoddo no
mercado internacional, os produtores do cer-
rado brasileiro anda as voltas com outro “pe-
pino” nesta safra. E que boa parte das lavou-
ras do Brasil Central estd sendo atacada pelo
percevejo-castanho-da-raiz, uma praga de
solo que até entdo tinha como hospedeira pre-
ferencial a pastagem de braquidria. Para ten-
tar estancar o problema e evitar perdas na pro-
ducio, a Fundagiio MT, de Rondondpolis/MT;
a Embrapa Soja, de Londrina/PR; Empaer, de
Cuiabd/MT, e as universidades goianas de Rio
Verde e Goids rapidamente criaram um gru-
po de estudo para monitorar as regides mais
atingidas. A equipe montou diversos campos
de prova, principalmente em Goids e Mato
Grosso, onde estd testando diversos métodos
culturais, manejo de fertilidade de solo, con-

trole biolégico, entre outros. Segundo a en-
tomologista Lenita Jacob Oliveira, da Embra-
pa Soja, no final da colheita — prevista para
abril — os pesquisadores ji terdo estudos de-
talhados sobre o comportamento e os méto-
dos de controle da praga nas duas culturas.
Como se vé, neste Pafs tudo “ajuda” a agri-
cultura...

Nelore lemgruber vira franquia

S istema de franquia. E esta € a mais re-
cente novidade da pecudria de corte bra-
sileira. A idéia partiu do agrénomo Fernan-
do Penteado Cardoso, presidente do conse-
lho de admistragio do Grupo Manah, para
difundir ainda mais o nelore lemgruber no
Pais. Penteado é dono da linhagen lemgru-
ber e tem um dos mais importantes criatéri-
os desta variedade de nelore: a Fazenda
Mundo Novo, localizada em Brotas/SP. O
empresério desenvolve programas de melho-
ramento genético desde 1974 e conta com
um plantel de 1.500 matrizes que, anualmen-
te, produzem 1.200 bezerros. Para entrar no
programa, os interessados devem adquirir o
gado em Brotas e aprimora-lo em sua fazen-

0 Parque é do povo?

Parque Assis Brasil pode néo ser palco
exclusivo apenas da Expointer ou da Ex-
poleite, pra citar dois eventos agropecuirios
expressivos do Rio Grande do Sul. A idéia
do novo secretério estadual da Agricultura,

José Hermeto Hoffmann, é oferecer a drea
para divertimento e lazer dos moradores de
Esteio e arredores, na Grande Porto Alegre.
“Como se trata de espaco publico, esta con-
dicio vai regrar sua utilizacdo”, argumenta o
novo secretirio. A pergunta que se impoe €:
serd que o Parque chega inteiro até o final de
agosto, quando acontece a Expointer?

da, com o direito poder usar a patente len-
gruber. Isso tudo, € claro, somente apds uma
avaliacdo feita pelos técnicos da Mundo
Novo na propriedade dos pecuaristas inte-
ressados, para ver se 0 local esta adequado
com os padrdes impostos pela Mundo Novo.

0 melhor amigo
do homem

$ suinos, além de fornecerem carne

de 6tima qualidade, vdo contribuir,
também, para melhorar a vida dos seres
humanos dentro da drea médica. Este ni-
cho de estudo ainda é pouco conhecida
no Brasil, mas estes animais podem ser
doadores de vdlvulas cardiacas, enzimas
digestivas, horménios, couro, cerdas e, 0
mais incrivel: 6rgdos destinados a trans-
plantes. E que existe uma semelhanca
muito grande, anatdmica e morfologica-
mente falando, entre o suino € o0 homem.
A Universidade Federal do Parand, em
parceria com a Embrapa Suinos e Aves,

jd comecou estudos na linha de tratamen-

to da obesidade utilizando o suino como
modelo experimental. Segundo o pesqui-
sador Claudio Bellaver, da Embrapa, os
animais serdao submetidos a cirurgia para
reducéio do tamanho do estdmago, a fim
de controlar a obesidade. Se der certo,
emagrecer, daqui pra frente, deixard de
ser um “sacrificio”. Quem disse que o
melhor amigo do homem € o cachorro?

A GRANJA - 11
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Ao entrar no seu ano 55,
A Granja quer
deixar registrado, neste fim de
milénio, o exemplo de
pessoas que contribuiram com
seu esforco para o
engrandecimento do
agribusiness.

Em cada pedaco de chdo,
eles plantaram a
semente do trabalho e da
esperanga

Gilberto Severo / Emerson Cervi
José Renato de Almeida Prado / Romualdo
Vendncio / Wandel Seixas / llivaldo Duarte




' \ efeito das politicas publi-
| cas sobre a competitivida-
“=— de do setor agropecuario
brasileiro nos ultimos 10 anos foi de-
sastroso. Em nenhum pais do mun-
do se cometeu tantos equivocos na
cpnducz‘io das medidas fiscais, cam-
biais, comerciais e monetarias como
no Brasil dos governos José Sarney,
Fernando Collor de Melo e Fernan-
do Henrique Cardoso. O resultado
ndo podia ser outro: queda acentu-
ada na renda do campo, desempre-
£0 em massa, sucateamento do ma-
quinario € o conseqiiente aumento
da divida agricola, um velho fan-
tasma que tira o sono de 90% dos
produtores. A agricultura foi a es-
colhida como base de sustentacdo
dos planos de estabilizagdo imple-
mentados pelo trio de governantes.
Alids, as equipes econémicas que
S€ revezaram no Planalto fizeram
uma salada verde tdo indigesta da
qual o Pais levaré anos para se re-
cuperar dos efeitos. Equivocadas
politicas comerciais restritivas a ex-
portagdo, a0 mesmo tempo em que
se admitia importagdes subsidiadas
—— com o pretexto de garantir o
abastecimento interno — séo alguns
exemplos de tamanho descaso. Isso
tudo aliado & omissdo do governo
na adogdo de estratégias de cresci-
mento da economia agricola de lon-
g0 prazo, sustentado em regras
bem-definidas. Infelizmente, o po-
der publico federal ainda niio se deu
conta que a comercializagéo de ali-
mentos € uma das atividades-chave
para o desenvolvimento macroeco-
nomico nacional.
. Apesar da incapacidade do Pais
Investir em infra-estrutura para a
produg@o, € necessario adotar me-
didas urgentes de crescimento da
agropecuaria. Cabe ao lento e es-
corregadio Congresso Nacional vo-
tar as questdes mais polémicas. SO
que, nesta politica brasiliense do

toma-la-da-ca, a votagdo das refor-
mas administrativa e fiscal devera
absorver todo o ano de 1999. Pior
para o setor privado, que devera
novamente se desdobrar para ndo
deixar o balancete fechar no verme-
lho. Outro empecilho ao desenvol-
vimento de estratégias de cresci-
mento econdmico ¢ a resisténcia do
Planalto em incorporar algumas
idéias defendidas pelo empresaria-
do. Dentre as propostas — conhe-
cidas do Oiapoque ao Chui —, es-
tdo a queda dos juros, politicas de
incentivo a produgdo, controle das
importagdes, revisdo do cédmbio,
entre outras. O comando das refor-
mas carece de profissionais com
visdo empresarial, que conhegam
com profundidade a dinamica da
economia nacional. A proposito:
quantos Bardes de Maua seriam ne-
cessarios para que Brasilia constru-
isse a tdo-sonhada economia de
mercado?

Aqui, os escolhidos
de 1999

Shuniji Nishimura

Gilberto Flavio Goellner

Adolpho Antonio Fetter

Maurilio Biagi Filho

Luiz Marcos Suplicy Hafers

Joao Bosco Umbelino dos Santos
Rubens de Andrade Carvalho
Herbert Arnold Bartz

Serafim Meneghel

José Aroldo Gallassini

Considerado o mais empreende-
dor da historia nacional, Bardo de
Maua foi o pioneiro na captagdo di-
nheiro externo para a producado de
bens de capital no Pais. Em pleno
Império, que se corroia pela igno-
rancia de seus integrantes, ele so-
nhava com um Brasil desenvolvi-
do, acompanhando a Europa na
Revolugdo Industrial. Depois dele,
surgiram centenas de novos exem-
plos de desbravadores, com suas
idéias desenvolvimentistas, inova-
doras e, as vezes, “loucas”. Alguns
construiram grandes fortunas. Ou-
tros, como Maud, ndo acumularam
ouro, mas sua a¢ao deixou um ras-
tro de progresso por todo o Pais.

E foi para homenagear esses vi-
sionarios e suas idéias inovadoras
que arevista A Granja instituiu, em
97, uma edigdo especial para con-
tar a historia de alguns desses geni-
os, indispensaveis para o deser}vpl—
vimento do setor agropecuario.
Anualmente, os leitores tém a opor-
tunidade de conhecer e historia de
10 desses importantes desbravado-
res. Sao historias de vidas dedica-
das ao trabalho, que podem servit
de exemplo para milhares de agro-
pecuaristas de todo o Brasil. Afinal,
as coisas boas foram feitas para S€-
rem imitadas. )

O que o leitor vai ler a seguir S0
depoimentos de homens que soube-
ram transpor todas as adversgdades
para impor seus ideais. Nao sa0 ape-
nas empresarios que vieram ao
mundo para ganhar dinheiro ou S€
beneficiar egoisticamente de suas
posses, mas deixam uma inegavel
contribuigfo para a sociedade bra-
sileira dentro desse universo deno-
minado agribusiness. E gente que
botou a mdo na massa — passando
por crises pessoais € econdmicas —
¢ ajudou a fazer a agropecudria mo-
derna, mesmo estando diante do des-
conhecido e do imponderavel.
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os 38 anos de idade, o0 empresa-
rio Shunji Nishimura é um des-
tes incansaveis batalhadores cuja
palavra “aposentadoria” ndo faz parte do
seu dicionario. Diariamente, ele mantém
a rotina de anos e vai a Fundagdo Shunji
Nishimura de Tecnologia, uma entidade
criada em 1979, a partir de um desejo seu
de difundir o ensino técnico para filhos
de agricultores das cercanias de Pompéia/
SP, cidade que o acolheu em 1938 e onde
esta localizada a sede de sua empresa: a
Magquinas Agricola Jacto S.A.. Nishimu-
ra gosta de acompanhar de perto a execu-
¢do dos projetos desenvolvidos pela insti-
tuigio — boa parte deles organizados por
ele —, dentre os quais estd a Escola de 2°
Grau Técnica Agricola Pompéia. Alias,
espirito criativo e emp;ee_ndedor g,éo mar-
cas registradas deste imigrante japonés,
que trocou sua terra ngta_l para aventurar-
se pelos tropicos brasﬂmros. Sua historia
de vida ilustra de forma brilhante a saga
de milhares de estrangeiros que ajudaram
a desbravar o Brasil e construiram uma
das mais ricas e diversificadas culturas do
planeta. . W, i
A trajetoria de Nishimura em solo bra-
sileiro iniciou em 22 de margo de 1932,
quando 0 navio Buenos Aires Maru atra-
cou no porto de Santos/SP. Proveniente
da cidade japonesa de _K(_)be, a embarca-
¢dlo trazia centenas de imigrantes que so-
nhavam com um futur(_) melhor a milha-
res de quilometros de distancia de sua ter-
ra natal. Na cabeca de cada um, um misto
de apreensdo e esperanca. Pela fren_ate,
nenhuma certeza, apenas o desconhecido.
No bolso, alguns ienes somente, e o'desa—
fio de superar as barreiras idiomaticas e
culturais de dois paises completamente
diferentes. Como ele proprio define, sua
histéria de vida € o testemunho dg perse-
veranca e disciplina, asgomaglas a criati-
vidade para enfrentar situagdes novas e
hecidas.
desggréundo filho de uma tradicional fa-
milia japonesa, Nishimura conta que, aos
18 anos, ndo vislumbrava um futuro mui-
to animador em Seu pais. A populosa ilha
do sol nascente vivia uma das piores cri-
ses de sua historia, marcada principalmen-
te pelos altos indices de desemprego nas
cidades, pela miséria do campo € a cons-
tante ameaca de faltar arroz para seus
moradores. Sem perspectivas, ele via 08
negocios da fabrica de carvdo de seus pais,
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0 genial Nis

himura

criou uma poténcia

localizada em Kio-
to, piorar dia-a-dia,
sem que nada pu-
desse ser feito para
reverter a situagio.
Decidiu, entdo, que
migraria para al-
gum pais do oci-
dente na busca de
novas alternativas.
Nessa época, in-
gressou na Escola
Rikkokai, uma ins-
tituicdo de ensino
metodista-cristd
que preparava jo-
vens interessados
em emigrar. Ali,
eles aprendiam a
lingua, costumes e
habitos do mundo
ocidental. Apesar
da resisténcia de
sua familia, levou
seu projeto até o
fim.

Chegando em
Santos, Nishimura
e alguns colegas da
Rikkokai seguiram
para a cidade de
Sdo Paulo, onde
cada um seguiu ru-
mos diferentes. De
1a, ele partiu para
seu primeiro em-
prego em solo bra-
sileiro: uma fazenda de café na cidade de
Botucatu, no interior do estado. Tratava-
se de uma situagdo inédita em sua vida,
pois nunca havia trabalhado na lavoura.
Muito menos em uma plantagio de cafe.
O primeiro desafio era pratico: o cabo da
enxada era grande demais para sua esta-
tura franzina. Mas a solugdo chegou rapi-
damente. Logo tratou de mudar o cabo por
um menor e dai em diante passou a traba-
lhar em pé de igualdade com os demais
operdrios. Mas as maos calejadas, o can-
saco e o baixo salario fizeram com que o
imigrante, que quase ndo falava portu-
gués, largasse a enxada e fosse se aventu-
rar por outras bandas: o Rio de Janeiro.

Téo inusitado quanto sua primeira ex-
periéncia em lavouras de café, foi o tra-
balho de gargon na cidade de Petrépolis,
na regido serrana do Rio de Janeiro. Foi

fundador

S

2a_

SHUNJI NISHIMURA,
da Maquinas Agricolas Jacto,
de Pompéia/SP.

ai que finalmente Nishimura conseguiu o
dinheiro necessario para matricular-se ng
primeiro grau do Colégio Adventista Bra-
sileiro, em S@o Paulo. Seu objetivo ergy
aprender o portugués para romper de umg
vez por todas a barreira idiomatica que
impedia de colocar seus projetos em pra-
tica. Enquanto aprendia as primeiras fyq.
ses, foi trabalhar como auxiliar de tornei-
ro mecanico numa pequena oficina, Co.
megava, entdo, a utilizar seus conhecimen-
tos adquiridos no curso técnico de Meca-
nica feito no Japao.

Fim da linha — Foi em 1938 que
Nishimura, ja casado com dona Chieko,
depois de alguns negdcios malsucedidos
na capital paulista, resolveu repensar sua
vida. Agora, tinha uma familia para sus-
tentar. Da Estagdo da Luz, os Nishimura
partiram novamente rumo ao desconheci-

Fotos: A Granja/Divulgagio
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do. No final da linha estava a pequena
Pompéia (hoje com 18 mil habitantes),
ultima parada e também cidade escolhida
para o recomego. Numa oficina alugada,
como nome de Mecanica Celeste, o novo
morador comegou a fazer pequenos con-
sertos gerais. A criatividade para conce-
ber solugdes e a capacidade para executa-
las fizeram com que logo sua fama se es-
palhasse na regido. De reparador de fun-
dos de panela e fabricante de canecas de
lata de 6leo, 0 jovem mecénico passou a
ser procurado também para consertar pe-
quenas maquinas, tratores e até cami-
nhdes. E foi nestes anos onde fazia de tudo
um pouco para sobreviver que ele tomou
contato com as polvilhadeiras norte-ame-
ricanas. Mais tarde, depois de consertar
dezena}s de equipamentos, desenvolveu
Seu proprio modelo, a partir de pedido de
adaptagdo feito por um cliente, inovando
no forgnato de fixagdo nas costas e no
mecanismo de bombear o po.

Sua invengdo logo obteve sucesso ab-
soluto em Pompéia e arredores. Em 49,
em decorréncia do crescente nimero de
pedidos, ele fundou a Industria de Méaqui-
nas Agricolas Jacto Ltda., produzindo 30
polvilhadeiras/més. Com seu espirito in-
Ventivo e mantendo-se sempre atento s
Necessidades dos agricultores, na metade
da década de 50 a empresa aumentou seu
leque de produtos. Passou entdo a produ-
ZIl — além das polvilhadeiras — ceifadei-
Tas, rogadeiras adaptadas a tratores e mé-
qumas para secagem de griios. Nessa épo-
€4, a Jacto ja contava com 12 funcionarios.
Em 56, Nishimura decidiu ousar mais ain-
da: mudou a razdo social da empresa para
Miéquinas Agricolas Jacto S.A. Mais diver-
sificada e j4 conhecida pela qualidade dos
produtos que fabricava, a Jacto langou no

mercado novos mo-
delos, entre os quais
equipamentos mai-
ores, montados no
trator, para comba-
ter pragas de gran-
des culturas como o
algodio e o café. No
final da década, a
empresa langou o
primeiro pulveriza-
dor costal do merca-
do brasileiro.
Hoje, aos 50
anos de idade, con-
tando com um por-
tfolio de produtos
que s6 na linha de pulverizadores inclui
mais de 100 modelos — dos mais simples
aos mais sofisticados —, a Jacto sintetiza
bem o espirito samurai de seu fundador.
Nio existe agricultor brasileiro que ndo
conheca esta marca. Tem ainda colhedo-
ras de café, lavadoras de alta pressdo e
veiculos elétricos. Alids, a colhedora de
café K-3, langada em 73, foi a primeira
do género no mundo. Foi um desafio
vencido pelo departamento de pesquisa
da empresa, pois ninguém acreditava
que seria possivel mecanizar a colheita
dos cafezais. Atento as revolugdes tec-
nolégicas que acontecem dentro e fora
do Pais, o inquieto Nishimura garante
que construiu uma empresa baseada na
qualidade e confiabilidade de seus equi-
pamentos. Segundo ele, sua filosofia de
trabalho se fundamenta no atendimento
bem-feito e no respeito ao cliente. E por
isso que ha mais de duas décadas a Jac-
to ¢ lider brasileira e latino-americana
do mercado de pulverizadores, dando

emprego para cerca de dois mil traba-

Na hora de colher os resultados
do seu trabalho, ndo confie em

qualquer marca.

Afinal, a Rexnord é gente
nossa preocupada com

a nossa agricultura.

Homenagem justa: Nishimura recebendo a placa de Honra ao Mérito da
Federagio da Agricultura do Parand pelos servigos prestados ao
desenvolvimento daquele estado

lhadores. Atualmente, mais de 60 pai-
ses recebem seus produtos.

Hoje, Nishimura ndo comanda mais
os negocios da Jacto. A coordenagao da
empresa estd nas maos de seus filhos.
Sob sua batuta esta apenas a Fundacio,
criada por ele como forma de pagar uma
divida moral que tinha com o Brasil. Na
escola técnica mantida pela institui¢do,
o curso é de quatro anos, com regime
de internato, mais um estigio em uma
fazenda no Brasil, Estados Unidos ou
Japio. Além das matérias basicas de um
curso regular, os alunos aprendem dis-
ciplinas bésicas como adubacdo, trata-
mento fitossanitario, mecanica rural, in-
formatica, entre outras. A rotina diaria
dos estudantes divide-se entre a sala de
aula, a lavoura e as, oficinas c}e marce-
naria e mecanica. E esta rotina que o
velho samurai gosta de realizar. Ele se
diz satisfeito em participar do dia-a-dia
dos estudantes e garante que ensinar foi
uma experiéncia gratificante que sempre
gostou de cultivar. Fa
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0s estados brasileiros com de-

D senvolyimento agroecondmico
mais recente, Mato Grosso é,

sem duvida, o que apresenta os melho-
res indices. O exemplo mais emblemati-
co deste avangp ¢ a performance produ-
tiva nas culturag da soja e algodao (prin-
cipais commodities dos agroempresari-
os locais), nos [timos oito anos. Para se
ter uma idéia, do inicio desta década até
a safra 1997/98, a produgdo anual da ole-
aginosa naquele estado saltou de 2,9 mi-
lhdes de toneladas para 6,6 milhdes de
toneladas. A produtividade € a maior do
Pais: 45,5 sacas/ha (2.720kg). Pelo mes-
mo caminho segue a cotonicultura. No
ano passado, o montante obtido com a

fibra chegou a 290 mil toneladas — mais

da metade da produg¢do nacional —, com

médias igualmente recordes de 160 ar-

robas/ha (2.400kg). Trata-se de uma evo-

lugdo que ndo aconteceu por acaso. Ela

estd ancorada num tripé: criagdo de um

novo perfil de lavoura (com a incorpora-

¢ao de grandes extensdes de terra ao cul-

tivo agricola); a ado¢do de uma filosofia

empresarial de administragdo da propri-

edade; e, 0 mais importante, a implanta-

¢do de tecnologias apropriadas as condi-

¢oes edafoclimaticas do estado, através

de um bem-elaborado projeto de pesqui-

sa agropecudria.

Hoje, 0 maior trunfo dos agricultores
mato-grossenses € a seguranga tecnolo-
gica na hora de efetuar o plantio. Eles
podem contar com material genético
adaptado ao clima e solo locais, resistente
as principais doengas e pragas e, ainda,
altamente produtivo. Mas isso nfo seria
possivel sem o eficiente trabalho de pes-
quisa e difusdo coordenado pela Funda-
¢do de Apoio a Pesquisa Agropecudria
de Mato Grosso (Fundagdo MT), uma
entidade privada criada pelos maiores

rodutores de sementes do estado no fi-
nal de 93, sob o comando do agrénomo
¢ empresario Gilberto Flévio Goellner,
seu atual presidente. Sedlada em Rondo-
nopolis (cidade loc:flllzada a 25~Okm ao
sul da capital Cuiaba), a F undgu;'aO MT é
o que se pode chamar de divisora de
aguas da agropecudria do MT. Até en-
tdo, 0S sojicultores estadgaxg estavam
encurralados pelo aumento indiscrimina-
do de enfermidades como o cancro-da-
haste e a proliferagdo de pragas como o
nemat6ide-do-cisto em suas lavouras.
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Ele mudou o Mato Grosso
através da Fundacao MT

Gragas a agressividade dos programas
melhoramento das variedades de soja e
algoddo — desenvolvidos através de uma
bem-sucedida parceria com a Embrapa
Soja, de Londrina/PR, e Embrapa Algo-
dao, de Campina Grande/PB —, a insti-
tuicdo conseguiu modificar o perfil pro-
dutivo do estado em apenas quatro anos.

GILBERTO FLAVIO GOELLNER,
presidente da Fundacao MT e agroempresario na
regiao de Rondondpolis

No mundo todo, ndo existe programa de
pesquisa similar. Nesse periodo, foi pos-
sivel controlar boa parte dos problemas
que limitavam o desempenho das planta-
¢Oes e otimizar a performance dos cam-
pos de cultivo, através da incoorporagdo
de 12 novas variedades de soja e duas de
algoddo, ambas altamente produtiva e re-
sistentes aos princi-
pais problemas.
Considerada
instituigao-modelo
em desenvolvi-
mento e difusdo
tecnolégica no
Brasil a Fundagéo
MT esta funda-
mentada num mo-
derno e eficiente
plano estratégico
que da a pesquisa
um carater empre-
sarial. A verba de
R$ 5 milhdes que
a entidade anual-
mente emprega em
pesquisa d4a uma
dimensdo mais
exata de sua im-
portancia. Ela tam-
bém ¢ um exemplo
de  associacgdo
bem-sucedida en-
tre iniciativa priva-
da e governo, atra-
vés dos acordos
teenicos desenvol-
vidos com a Ep-
brapa. Alias_ 4 par-
ceria sempre fy;
- UM mportante ali-
ado dos agroen,
Pres:rios locaig g
otimizagdo d; ati
vidade agropecué:_
na. p ara GOeHner-
Principal artjcy,.
O Na criagao da
entidade e ym dos
agricultores com
melhor perfil tec-
nolégico do esta-
do, investir em tec-
nologia para a pro-
dugdo ¢ sindnimo
de lucratividade,
principalmente



quando as duas partes (pesquisa/agricul-
tor) saem ganhando.

Além da Embrapa, Goellner e os se-
menteiros locais foram em busca de ou-
tros parceiros que dessem suporte para
a Fundacdo. Eles conseguiram envolver
no programa os mais diversos produto-
res de insumos igualmente interessados
na sustentabilidade do processo produ-
tivo: fabricantes de maquinas e imple-
mentos, industrias de adubos e defensi-
vos agricolas, entre outros. Segundo
Goellner, ainda faltam alguna detalhes
para que a configuragdo definitiva da
Fundagdo fique pronta. Afinal, a insti-
tui¢do tem apenas cinco anos. Atual-
mente, a entidade esta sendo subdividi-
da em trés areas: pesquisa, negocios e
servigos tecnolégicos. O objetivo € ter
uma empresa com estrutura agil, que
acompanhe de perto as mudangas por
que passa o mercado. “Estamos nos pre-
parando para estabelecer novas parceri-
as com empresas de agroquimicos, tra-
ders e financeiras, visando o mercado
de biotecnologia”, acrescenta.

Prestigio — O trabalho de Goellner
no comando da Fundagdo MT é apenas
mais uma atividade no histérico reche-
ado de conquistas profissionais deste
empreendedor, que deixou a cidade ga-
ucha de Ndo-Me-Toque, ha 21 anos,
para tornar-se um dos mais prestigiados
agroempresarios do Centro-Oeste bra-
sileiro. Hoje, aos 51 anos, ele é referén-
cia de produtividade em soja-semente e
algoddo entre os agricultores de Mato
Grosso. Criterioso, dindmico, decidido
e detalhista, estd sempre antenado, “fa-
rejando” o que de mais moderno surge
em tecnologia na 4rea rural. Gilberto
Goellner néo perde tempo, gosta de tes-
tar as novidades nas mais diversas cul-
turas. E dificil visitar sua propriedade,
a Fazenda Girassol, em Pedra Preta, dis-
tante cerca de 80km de Rondonépolis,
€ ndo encontrar dezenas de experimen-
tos agricolas.

Filho de agricultores, Goellner sem-
pre teve o “gosto” pela terra. Tanto que
se formou em Engenharia Agronémica
pela Universidade Federal do Rio Gran-
de do Sul (UFRGS). Inquieto, j4 nos
tempos de académico, ele exercia seu
poder de lideranga comandando o dire-
torio central dos estudantes (DCE), da
UFRGS. Em 70, terminado o curso, vol-
tou a sua cidade natal, onde comegou a
desenvolver projetos de assisténcia vol-
tados para pequenos agricultores asso-
ciados na cooperativa triticola e de soja
do municipio. Logo depois, Goellner
fundou uma empresa de Planejamento
e Assisténcia Técnica para auxiliar os
agropecuristas da regido de Nao-Me-

Toque. O trabalho
consistia na im-
plantagdo de usi-
nas de sementes,
planejamento e as-
sisténcia na capta-
¢do de crédito ru-
ral para grupos de
pequenos produto-
res. Em apenas
seis anos, a empre-
sa ja era a maior do
setor no RS, com
uma area de atua-
¢do que abrangia
20 municipios.
Em 77, aos 30
anos, descontente
com as parcas oportunidades de cresci-
mento no seu estado, resolveu arriscar
no Brasil Central. Seu primeiro grande
desafio foi encarar o cultivo de soja,
milho e café nos 120ha da Fazenda Ga-
tcha, localizada em Patrocinio/MG.
Mas, em 82, apés trés geadas consecu-
tivas que dizimaram boa parte de seu
cafezal, decidiu que era hora de mudar
para outra regido. Desta vez, o destino
foi a Serra da Petrovina, em Pedra Pre-
ta, onde estava situada a Fazenda Garga
Branca, de propriedade de sua familia,
area praticamente intocada. Os obstacu-
los eram igualmente grandes: recuperar
o tempo perdido e domar o improdutivo
cerrado. Sem poder contar com recur-
sos oficiais para bancar o custeio da la-
voura — até porque o banco so financi-
ava até 50ha —, o empresario conta que
seu primeiro ano agricola foi totalmen-
te perdido. Em 83, com o apoio da fa-
milia e com o dinheiro da venda da fa-
zenda de Minas Gerais, conseguiu ca-
pital de giro para comprar maquinas e
equipamentos. Além disso, adquiriu
mais 300ha e implantou a Fazenda Gi-
rassol, numa é4rea de 1.200ha. A partir
dai, os caminhos “foram se abrindo”.
Bem mais estruturado, na safra seguin-
te Goellner bateu recordes em produti-
vidade na cultura da soja em MT: 40
sacas (2.400kg). O antigo paradigma de
que as areas de cerrado recém-desbra-
vadas ndo ofereciam rentabilidade para
a oleaginosa também estava quebrado.
Perfeccionista por exceléncia, Goe-
llner optou por utilizar a variedade de
soja doko, desenvolvida pela Embrapa,
e que havia sido adaptada as condigaes
de clima e solo do Centro-Oeste em 82.
Nessa época, ele percebeu também que
a altitude favordvel da Serra da Petrovi-
na (750 metros) e a adogdo de algumas
técnicas para a secagem garantiam graos
de excelente qualidade. Com sua privi-
legiada visdo empresarial, ndo pensou

Goellner, na Fazenda Girassol: vem ai a grande aposta do café

duas vezes: criou a Sementes Girassol.
Ao mesmo tempo, desmistificou o con-
ceito de que nio era possivel produzir
sementes de boa qualidade em Mato
Grosso. Tal desempenho garantiu suces-
so imediato da empresa entre os produ-
tores de grios do estado. “Conseguimos
provar que, apesar das condigdes clima-
ticas serem menos favoraveis do que em
Minas Gerais e Goids, o territério mato-
grossense tinha vocagao de ser um gran-
de produtor de sementes no cerrado”,
relembra. Isso estimulou outros agroem-
presarios locais a seguirem pelo mesmo
caminho. De certa forma, sua visao es-
tratégica e o trabalho pioneiro na pro-
dugiio de sementes de qualidade tiveram
um importante papel para que a area
cultivada com soja no estado saltasse de
460 mil hectares, na safra 83/84, para
mais de 2,5 milhdes de hectares no ano
agricola 97/98.

Nesses 15 anos de trabalho, a Semen-
tes Girassol e o prestigio do empresario
no mercado foram crescendo gradativa-
mente. Sozinha, a Girassol detém hoj¢
3% do mercado nacional de sementes
de soja — & a maior entre as empresas
privadas do setor —, fatura RS 15 mi-
Ihdes/ano e emprega 300 funcionarios-
Diversificada, a Girassol produz hoc.ie
9.900ha de soja, com produtlwdade
média de 62 sacas (3.720kg); 1.580 &¢
algoddo, com desempenho de 284 arré)(;
bas/ha (3.280kg), um dos maiores €~
Pais, ambos em plantio direto. Recen
temente, Goellner retornou 2 cultura
cafeeira e implantou 328ha de café l_rftl'
gado, com inicio de produgio prevista
para daqui a dois anos. Respeitado €l
todo o segmento agroempresarlal brasi-
leiro, o incansdvel produtor so foge
mesmo quando lhe convidam para 1n-
gressar na politica. E que, apesar de exé
celente articulador, ele quer mesmo
participar no desenvolvimento de novas
estratégias empresariais. Fal
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ano de 1998 foi marcante para

os segmentos de carne bovina,

suina e ovina do Rio Grande do
Sul e Santa Catarina. Declarados zona
livre de febre aftosa pela Organizagio In-
ternacional de Epizootias (OIE), os dois
estados podem exportar produtos animais
in natura sem sofrer embargo sanitario
dos mercados consumidores. Bom para
a imagem do Pais la fora, melhor para o
bolso dos pecuaristas que, a partir de
agora, conseguirdo finalmente extrapo-
lar a cota Hilton (cota minima de expor-
tacdo). Sem o fantasma da doenga, que
durante décadas limitou o desempenho
das propriedades, empresarios rurais do
extremo sul brasileiro poderdo gastar
mais tempo na criagdo de estratégias co-
merciais para melhorar tanto a qualida-
de como a aceitagdo de sua mercadoria
junto a um publico mais exigente. Co-
memorag¢oes a parte, apesar do mérito ser
creditado as administraces mais recen-
tes das duas Secretarias de Agricultura,
trata-se de um projeto antigo, elaborado
pelo governo gaticho ainda na década de
60, cuja maioria da populagio desconhe-
ce totalmente.

O mentor da campanha para erradi-
car a febre aftosa do rebanho ¢é o agrono-
mo Adolpho Anténio Fetter, hoje com 71
anos. Um nome que, sem davida, tem
lugar garantido na galeria dos empreen-
dedores do agribusiness. Foi durante sua
gestao como secretario de Agricultura do
Rio Grande do Sul, entre 63 e 67 — no
segundo mandato do governador Ildo
Meneghetti — que Fetter desenvolveu a
maior estratégia de combate a doenga ja
conhecida pelos produtores brasileiros.
Gatcho de Pelotas, de onde se afastou
somente Nos quatro anos em que presi-
diu a Secretaria, em Porto Alegre, Adol-
pho Fetter ja na época sonhava com uma
pecudria estadual forte e saudavel, com
carne de qualidade, visando conquistar
o mercado externo. Conservacionista por
natureza, ele também criou um projeto
de melhoria das 4reas via pastagens cul-
tivadas. Somente em 65, a area de pasto
cultivado no RS aumentou de 300 mil/
ha para 500 mil/ha. Uma pena que essa
visdo capitalista moderna ndo tenha sido
acompanhada pelos secretarios que o
sucederam.

Quando assumiu a Secretaria da Agri-
cultura, em fevereiro de 63, Fetter ini-

I
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O pioneiro no combate
a febre aftosa no Brasil

ADOLPHO ANTONIO FETTER,
secretario da Agricultura do Rio Grande do Sul
no periodo 63 a 67

ciou o plano de agdo integrada para com-
bater a aftosa e a brucelose, principais
enfermidades que afetavam os animais.
Sua meta era controlar todos os focos de
doengas em cinco anos, e entrar na déca-
da de 70 livre desses problemas sanitéri-
os. Para isso, a Secretaria foi buscar par-
ceiros entre entidades privadas, 6rgdos
federais, municipais e produtores do Rio
Grande do Sul. Ele acreditava que s6 atra-
vés da colaboragdo de todos seria possi-
vel obter éxito. Além do mais, era neces-
sario reconquistar a confianga dos técni-
cos do programa Alianga para o Progres-
so, criado pelo governo John Kennedy,
entdo presidente dos Estados Unidos, vi-
sando fomentar projetos agropecuarios
em paises pobres, e cujas relacdes esta-
vam estremecidas com o governo gau-
cho desde a passagem de Leonel Brizola
pelo Palacio Piratini. Durante todo o ano
de 63, a equipe de apoio da Secretaria
delimitou as prioridades e rascunhou de-
zenas de projetos para desenvolvimento
agropecuario. Todas as microrregides do
RS foram incluidas. Cada uma dando

uma idéia, buscando obter apoio inter-
nacional para a viabilizagdo das estraté-
gias, pois o estado ndo tinha dinheiro em
caixa. Nessa época, também foram im-
plantados pdélos de suinocultura em ci-
dades como Santa Rosa e Estrela.“A
melhoria no controle sanitario era primor-
dial para a sobrevivéncia da produgéo de
proteina animal no RS como atividade
econdmica. Tinhamos desafios em todas
as frentes: na carne bovina, suina e ovi-
na, na produgio de 14 e leite. O prejuizo
era grande”, recorda.

Gragas a esses projetos, Fetter ndo so
obteve recursos internacionais — trazen-
do os americanos de volta—, como tam-
bém contou com o apoio importante do
Governo Federal, através do Fundo Fe-
deral Agropecuario. Na época, 0 minis-
tro da Agricultura era o paranaense Ney
Braga. Alids, por trés anos consecutivos,
os gatchos foram os campedes no rece-
bimento de verbas para programas de
desenvolvimento no setor primario e
melhoria nos indices sanit4rios do reba-
nho. Muitos destes projetos, alias, foram




baseados em programas que o secretario
pode observar durante suas viagens aos
Estados Unidos, Europa, Japdo e, tam-
bém, decorrente de um bem-detalhado
estudo sobre a realidade socio-econémi-
ca da area rural do estado.

A solugdo definitiva para solucionar
o problema da aftosa veio através da
aprovacdo da Lei 4.891, de 12 de dezem-
bro_de 64, inédita no Pais, que tornava
obrigatéria a vacinagio trivalente a cada
quatro meses de todo rebanho, contra os
virus A, O e C, transmissores da doenca.
Para tornar possivel a implantagio do
programa, foram consideradas as carac-
te‘rl’st;cas € as necessidades de cada mu-
nicipio. A partir dai, o estado foi subdi-
vidido em 15 4reas de controle intenso,
prevendo~§.e, dentro de trés anos, cobrir
tqglo 0 territdrio. O trabalho em cada re-
gido foi coordenado por veterinarios sa-
nitaristas, cuja equipe era por composta
tam‘l.?em por técnicos e guardas sanitari-
0s. “A primeira area de vacinagdo com-
preendeu as cidades de Bagé, Dom Pe-
drito, Sar}tana do Livramento, Alegrete
¢ Uruguaiana, p6los da pecuéria gatcha.
No primeiro ano do programa — entre
65 e 66 —, 51% do rebanho ja havia sido
vacinado, de um total de 40% da area
total do RS. Tal estratégia permitiu que
durante 12 meses fosse possivel contro-
lar 100% da doenca na regido da frontei-
ra com a Argentina e Uruguai, na época
com um rebanho de 5,6 milhdes de ca-
b_ecas”,rrelembra. Para isso, os laborato-
ros gauchos intensificaram a produgio
de~vacmas, chegando a produzir 40 mi-
lhdes de doses/ano. Gragas ao sucesso do
trabalho, Fetter foi eleito Secretario de
Agricultura mais eficiente do Brasil de
1966. Ele s6 lamenta que nio tenha tido
tempo de cobrir 100% do territério gai-
cho € que seu substituto nio tenha dado
gontmuldade a0 projeto. Infelizmente
1550 custou um atraso tecnolégico de 30

i
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anos, periodo em que o estado e os pecu-
aristas deixaram de embolsar alguns mi-
lhdes de dolares se tivessem se empenha-
do seriamente em erradicar a doenga no
territorio gaucho.

Fetter foi o melhor
secretdrio de Agricultura
de 1966

Volta ao lar — Da sede da Fetter e
Cia., um centenario casario localizado no
centro de Pelotas, 0 agroempresario conta
que quando deixou a Secretaria, no ini-
cio de 67, teve bons motivos para come-
morar. Primeiro, porque ndo se conside-
rava um articulador, apenas um profissi-
onal da area agrondmica que gostava de
acompanhar de perto a evolugao dakla-
voura. A segunda razdo é que ele pode
novamente se dedicar ao que mais gos-
tava de fazer: cuidar da Granja Sdo José,
um condominio rural pertencente a sua
familia, cuja atividade principa_tlr ¢ a pro-
dugio de arroz desde 1938. Ahgs, a pro-
priedade dos Fetter sempre foi referén-
cia em produtividade do cereal na meta-
de sul do RS, com média de 140 sacas/
ha (8.400kg). Ao todo, sao 4.638ha de
area, onde é feita a integrag@o das cultu-
ras de arroz, soja e SOrgo com a cragao
de bovinos de corte em sistema rotacio-
nado. Ha ainda 152ha de matas nativas €
160ha de eucaliptos. Para a safra 08/99,
a distribuigdo das culturas ficou em
462ha de arroz, 107ha de soja € §5?ha de
sorgo, totalizando 628ha. A pecuaria, por
sua vez, compreende uma area de
3.580ha, onde estdo 2.450 matrizes que,
anualmente, produzem 2.000 bezerros
cruzados entre as ragas nelore, red an-
gus, charolés e canchim. ;

O programa de cruzamento industri-
al entre as ragas bovinas e zebuinas na

Sdo José iniciou ainda nos anos 70. E
também um dos mais antigos da regido.
Nessa época, Fetter intensificou o mane-
jo via melhoria dos campos nativos (ca-
lagem e adubag@o); implantacdo de pas-
tagens de inverno nas restevas novas de
arroz e soja (trevo-branco, aveia-preta,
azevém etc); produgdo de feno (capim-
elefante) e a utilizagdo de silagem de sor-
go e milho. Com o tempo, o milho foi
substituido pelo sorgo, que tem um cus-
to de produc@o menor e nio sofre tanto
com o estrés hidrico. A integragdo lavou-
ra-pecudria permitiu ndo sé melhorar a
performance da agricultura como tam-
bém otimizou o desfrute da pecuaria da
fazenda, hoje em 35%. “A rotacdo de
culturas anuais com pastagens de inver-
no, assim como o plantio direto, tem por
finalidade promover o desenvolvimento
sustentavel e equilibrado da agropecua-
ria Sem maiores riscos € menor agressao
ao meio ambiente. Trata-se de uma logi-
ca: quanto menor a erosdo, mais reduzi-
dos serdo os gastos com maquinas, equi-
pamentos e tratamento do solo afetado”,
complementa.
Desde 1980 Adolpho Fetter participa
com sucesso das consagradas “feiras de
terneiros” do Rio Grande do Sul, onde ja
recebeu dezenas de prémios. Atualmen-
te, buscando melhorar ainda mais seus
indices zootécnicos e, também, aumen-
tar a produgéo de proteina animal na pro-
priedade, Fetter integra o programa de
formag@o de bovinos compostos da Lea-
chman Cattle Company, de Montana, nos
Estados Unidos. Segundo ele, é uma for-
ma de dar continuidade ao intenso pro-
grama de cruzamento que a S@o José 1e-
aliza desde 72. Para isso, estdo sendo mo-
nitoradas 127 novilhas, que foram inse-
minadas por duas ragas adaptadas a0 cli-
ma quente: a belmont red e a stabilizer-
Na primavera do ano 2000 — quando 05
tourinhos e as novilhas atingirem entre
12 e 14 meses —, sera feita uma bateri2
de testes. A meta é criar a raga montana
sul, adaptada as condigdes adafoclimati-
cas do RS. “Nosso objetivo € produzit
animais mochos, com pelagem colorada,
tamanho médio mas com miisculos de-
senvolvido, precoces, férteis € riisticos-
Isso é tecnologia. SG assim conseguire”
mos agregar valor aos nossos animais ©
tornar a pecuéria sul-rio-grandense g5
nomicamente sustentével”, conclui sat1s-
feito. FA

Momento histérico: Fetter despachando ao ledo
do entdo governador Iido Meneghetti
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om uma renda anual superior a
‘ US$ 1 bilhdo, o municipio de

Sertiaozinho/SP, localizado na re-
gido geoecondmica de Ribeirdo Preto,
sempre se destacou por sua pujanga agro-
industrial. Centro de exceléncia canavi-
eira e polo metal-mecanico, conquistou
essa condigdo gragas ao labor das varias
familias que fizeram sua historia, entre
as quais a familia de Maurilio Biagi Fi-
lho, empreendedor que, seguindo os pas-
sos do pai e do avd, tornou-se um do mais
bem-sucedidos industriais do setor sucro-
alcooleiro. Biagi Filho, hoje, preside a
Companhia Energética Santa Elisa, resul-
tado da fusio, em 1997, das usinas Santa
Elisa € S3o Geraldo, com participagio
acionaria do maior banco privado do
Pais, o Bradesco.

Com a fusdo, a Santa Elisa passou a
ser a maior usina em operagdo indepen-
dente de agucar e alcool do Brasil e uma
das maiores do mundo, com capacidade
de processar cerca de oito milhges de to-
neladas de cana-de-agticar, produzindo
340 milhdes de litros de alcool e 8,5 mi-
Ihoes de sacas de 50kg de agticar. A unido
ird gerar uma economia de escala, com a
racionalizag@o dos transportes, processos
administrativos e da operagdo industrial,
da ordem de R$ 20 milhdes/ano. A em-
presa gera seis mil empregos diretos, de
R$ 600,00/més, em média.

Além de comandar esta portentosa
industria, Maurilio Biagi Filho também
exerce hoje as fungdes de vice-presiden-
te da Associagido Comercial e Industrial
de Ribeirao Preto, presidente do Conse-
lho Superior de Meio Ambiente e Infra-
Estrutura da Federagdo das Industrias do
Estado de Sao Paulo (Fiesp), diretor da
Associagdo Brasileira da Industria de
Maquinas (Abimaq) e do Sindicato da
Indistria de Méquinas (Sindimaq), vice-
presidente da Associag@o Brasileira de
Infra-Estrutura e Industria de Base e é
conselheiro da Unido da Agroindustria
Canavieira (Unica).

Formado em Administragio de Em-
presas, casado, com quatro filhos, aos 56
anos Maurilio conserva o vigor de um

jovem de 20. Agitado, conversador,
workaholic assumido, é capaz de cum-
prir diversos compromissos, mesmo que
precise deslocar-se num mesmo dia de
Sertdozinho para uma reunido de nego-
¢ios no Rio de Janeiro e, em seguida, para
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uma confraternizagdo em Sio Paulo, con-
cluindo sua agenda com um encontro
politico em Brasilia. Para isso, acorda
cedo, almoga na empresa sozinho em seu
escritorio, nunca janta antes das 22 ho-
ras e comumente dorme por volta das
duas horas da madrugada.

“Sempre digo que sou um boia-fria:
tanto no almogo, na empresa, quanto no
jantar em minha casa, sou adepto do pra-
to feito™, diz . ““O que tiver no prato esta
6timo”, garante. Ele admite que toda essa
correria estd fazendo com que deixe de
aproveitar um pouco melhor sua vida.

“Na verdade, tenho uma qualidade de
vida relativamente baixa. Sei que ha coi-
sas boas, posso comprar, posso fazer, mas
ndo desfruto daquilo que poderia. Pare-
ce até demagogia, mas ndo €”’, desabafa.
“Gostaria que fosse diferente, de ser um
gourmet, um eno6logo, mas nio sou, ndo
tenho hobby. O que me da prazer no sa-
bado, no domingo, é vir para o escrito-
rio, ficar despachando, lendo, telefonan-
do, fazendo contatos’, comenta.

A trajetoria profissional desse empre-
endedor s6 pode ser contada se voltar-
mos um pouco no tempo, no século pas-
sado, quando seus avos Pedro Biagi e
Eugénia Viel, imigrantes italianos, ins-

MAURILIO BIAGI FILHO,
diretor-presidente da Companhia
Energética Santa Elisa

talaram-se na regido para ganhar a vida
trabalhando nas lavouras de café. A par-
tir de entdo, Pedro Biagi iniciou uma ver-
dadeira saga empreendedora, passando
de trabalhador rural para oleiro, comer-
ciante e canavicultor. Em 1922, instalou
a Usina Barbacena, produzindo na pri-
meira safra 6.400 sacas de agucar, e ou-
tros empreendimentos foram se suceden-
do, como a criagdo da Usina da Pedra,
em 1933, instalada em Serrana, e até hoje
de propriedade da familia.

Em 1935, Pedro Biagi iniciaria o ne-
gbcio que mudaria o perfil da industria
canavieira na regido: comprou de seu
cunhado Jodo Marchesi as terras de uma
antiga fazenda chamada Retiro, que foi
rebatizada como Santa Elisa. O nome
Elisa é uma referéncia a filha primogé-
nita de Marchesi, que havia morrido.
Nas terras da Santa Elisa ja havia uma
pequena moenda para a produgdo de
aglcar. A primeira safra se deu em 1936,
quando foram produzidas 18 mil sacas
do produto. Quando completou 60 anos,
Pedro Biagi resolveu fazer a divisdo de
seus bens, e as terras da Santa Elisa fi-
caram para Maurilio Biagi, que tratou
de equipar melhor a pequena e incipi-
ente usina, transformando-a em um res-
peitado complexo agroindus-
trial. .
Maurilio Biagi ficou no
comando dos negdcios por 42
anos, até sua morte, em 1978,
aos 63 anos. Com seu espirito
visionario, cuidou de diversifi-
car as atividades da familia e,
ainda na década de 50, fundou
a Refrescos Ipiranga, fabrican-
te dos produtos Coca-Cola e
distribuidor das cervejas Kaiser
para Ribeirdo Preto e regido, a
Zanini Equipamentos Pesados
e suas coligadas (Sermatec,
AZK, Meppam, Renk-Zanini) e
a Solorrico. De 14 para c4, nas-
ceram também as empresas
Acucareira Vale do Rosario; a
Companhia Agricola de Sertdo-
zinho (Case), empresa agricola
com a missdo de produzir ma-
téria-prima a industria; a Lagoa
da Serra, pioneira no desenvol-
vimento de técnicas de repro-
dugdo animal, entre outras.

Maurilio Biagi Filho conta



que participou da _
criagdo de todas es- |
sas empresas, tendo
também estado a
frente de algumas
delas, como a
Coca-Cola, que
presidiu por 20
anos. “Estas em-
presas tiveram par-
ticipagdo efetiva no
crescimento econd-
mico da Alta Mogi-
ana”, declara. Mas
a industria que pa-
rece ocupar maior
espago no coragdo do empresario € mes-
mo a Santa Elisa. “Nasci e cresci na Santa
Elisa”, relata o empresario. “Foi 14 que
cursei o primério e, desde cedo decidi,
que iria me dedicar as varias atividades
da agricultura e da industria”, comple-
menta. “Do armazém a balanga, estagiei
em todos os setores da usina, até me fi-
xar no comando das atividades™, comple-
ta.

Em 1960, aos 18 anos, Maurilio Bia-
gi Filho ja conhecia de perto todos os
meandros da empresa. Seu primeiro re-
gistro em carteira data de 1962, quando
assumiu o cargo de gerente agricola. Foi
posteriormente diretor, superintendente e,
por fim, presidente. Ampliou canaviais,
comprou € arrendou novas areas e pro-
moveu uma grande reengenharia, ade-
quando a empresa as novas exigéncias
do mercado.

Pioneira em varios ramos, a Usina
Santa Elisa foi uma das primeiras empre-
sas do setor a empregar a torta de filtro,
vinhaga e dguas residuais na irrigacdo e
fertilizagdo de 4reas de plantio, no uso
do alcool como combustivel para tarefas
corriqueiras de transporte dentro da in-
dustria, no teste dos primeiros caminhges
aalcool e na utilizagdo do bagaco de cana
para gerar energia elétrica excedente.
Com investimentos de aproximadamen-
te R$ 100 milhdes, a Cia. Energética San-
ta Elisa ird produzir, por meio da queima
do bagago da cana, 100 megawatts, que
repassara a Companhia Paulista de For-
¢a e Luz. Hoje, a empresa ja produz toda
a energia elétrica que consome e vende
0 excedente de 5 megawatts/hora para a
prépria CPFL.,

A empresa também tem projetos que
deverdo ser implementados nos proximos
anos, como o aumento da produgdo de
gas carbdnico para a indastria de refri-
gerantes, a venda de subprodutos da
cana para a produgdo de ragdo animal,
entre outros. Outro orgulho de Maurilio
Biagi Filho foi a diplomagdo da Santa
Elisa, em 1995, pela Fundagdo Abring

pelos Direitos da Crianga, como “Em-
presa Amiga da Crianga”, e a conquista
de um prémio na categoria Conservagao
de Insumos de Produgio pelo seu pro-
jeto de produgdo de cana-de-aglicar sem
queima.

Maurilio Biagi Filho revela que o se-
gredo do que fez profissionalmente nada
mais é do que a mistura de ingredientes
comuns. “Ser perspicaz, humilde, ter um
bom relacionamento com as pessoas,
enxergar as coisas antes, ter senso de
oportunidade e potencial”, declara. Ele
costuma dizer que as maiores virtudes
que herdou do pai e do avd sdo a fran-
queza e uma grande percep¢ao para an-
tever os acontecimentos — duas quali-
dades que, segundo ele, quase sempre o
prejudicaram na vida. “A franqueza, no
nosso modelo de sociedade, € uma coisa
absolutamente desastrosa”, comenta.

“O que me da prazer no
sabado, no domingo, é vir
para o escritorio despachar”

O empresario, que quase sempre ins-
pira simpatia, também é polémico. Ele
conta que gosta de discutir suas idéias e
pontos de vista, de provocar e ser provo-
cado. “Meu pai também era polémico e
me preparou muito para conversar, dis-
cutir, argumentar”. Biagi Filho diz que
costuma ter as melhores idéias nos mo-
mentos mais inesperados, seja durante
um voo ou enquanto concede uma entre-
vista. Para ndo deixé-las escapar, ndo sai
sem a companhia de um gravador. De-
pois, incumbe uma das secretarias de
transcrever as gravagdes para o papel e
ordené-las. Comumente, resultam em pi-
lhas e pilhas de papel. “Tenho 10 grava-
dores, de todos os tipos, sobre minha
mesa”, revela. Suas idéias, ele reconhe-
ce, nem sempre encontram respaldo en-
tre seus pares, especialmente pelo estilo
muito particular de avaliar as questdes

Colheita mecanizada na Santa Elisa: tecnologia
de ponta no setor de cana

da agroindustria canavieira.

Ultimamente, Maurilio Biagi Filho
tem dividido mais suas fungdes operaci-
onais na Santa Elisa para se dedicar aos
problemas institucionais do setor. Viaja
muito, faz contatos com ministros de es-
tado e politicos, e é freqiientemente con-
sultado por outros industriais do ramo.
Ele s6 lamenta que o setor esteja passan-
do hoje por tantas controvérsias, com
uma pluralidade tdo grande de opinides.
“E uma das razoes disso ¢ a falta de um
lider que defenda uma tinica opinifio para
salvaguardar a produgio de agucar e al-
cool no Brasil”, afirma.

Biagi Filho faz também uma critica
ao governo que, segundo ele, tem de-
monstrado absoluto descaso com a pro-
dugdo. “A iniciativa privada fez sua par-
te, a industria brasileira é competitiva,
mas 0 governo ndo fez a dele. Ou seja,
nos nio temos juros globalizados, nem
tampouco legislagdes trabalhista e tribu-
taria globalizadas”, argumenta. Enquan-
to estivermos exportando tributos e im-
portando subsidios, estamos fora”, com-
plementa.

Recentemente, o empreendedor enca-
minhou a varias autoridades administra-
tivas do governo uma proposta bastante
original para a solucdo das contas exter-
nas do Pais. No plano, ele explica que
ha, hoje, nos tanques das usinas o equi-
valente a US$ 1,5 bilhdes em alcool es-
tocados. E sugere que o governo autorl-
ze que se coloque mais 1% de 4lcool na

gasolina, subindo a mistura para 25%, €
adicionasse 3% no o6leo diesel.

“Em alguns meses, economizariamos
US$ 1,5 bilho, equivalentes a reduga0
da importagio de gasolina e diesel”, ar-
gumenta. “Com isso, terfamos uma rea-
¢do forte no mercado externo de agucar,
e o prego internacional poderia voltar a0
patamar do inicio de 1998, de Us$ 11
cents/libra, que representaria algo Con:!o
USS$ 1 bilhdo adicionais nas receltas1 e
exportagdo, dos 7,5 milhdes de tone ﬂ:
das de agiicar que exportamos anualmer
te”, prossegue.

“pAssim,glé impacto nas contas e"t;r'
nas do Pais seria da ordem de USS i
bilhdes, que é 10% das necessida &
anunciadas até agora”, complemen p
Outra medida, segundo 0 empresérloi 2
fazer cumprir no Rio Grande do Su "
legislagdo que prevé a mistura do él?oga
a gasolina. Maurilio Biagi Filho ain
ndo obteve nenhuma resposta as suas
sugestdes. Mas ainda tem esperancas.
governo precisa conciliar o discurso com
a pratica”, conclui. Fal
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erneme Lideranca incontestavel
no agribusiness
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agropecuarista Luiz Marcos Su-
plicy Hafers é um desses perso-
nagens que nao podem deixar de
ser citados quando a discussdo gira em
torno da atividade primaria. Aos 65 anos,
este paulista de Santos € um dos lideres
rurais que melhor discorre sobre os as-
suntos que dizem respeito ao campo,
sempre apresentando uma visdo moder-
na, sem preconceitos, mistificacdes ou
corporativismos. Franqueza, determina-
¢d0 e coragem sdao os principais atribu-
tos de quem pode ser considerado um
intelectual do agribusiness, mesmo sem
ter freqiientado uma academia. Descen-
dente de uma conhecida familia de Sio
Paulo, Hafers — hoje presidente da So-
ciedade Rural Brasileira (SRB) — é um
cidaddo do mundo. E essa experiéncia
de conhecer dezenas de paises e ter con-
tato com as mais variadas culturas acon-
teceu muito antes da palavra “globali-
zagdo” ganhar importancia no vocabu-
lario mundial.
Inquieto, empreendedor, ja aos 20
anos o jovem Hafers resolveu encarar
grandes desafios fora do Brasil. Repro-
vado no exame vestibular de Engenha-
ria em 1955, decidiu entéo viajar e tra-
balhar no longinquo Alasca, na época
apenas uma possessao dos Estados Uni-
dos. Era uma atitude radical para des-
pistar o fracasso por ndo ter ingressado
na universidade. Mas disso ele nio se
arrepende. A experiéncia de vida adqui-
rida na préatica compensou o fato de ter
sido um mau aluno na escola. Durante
esse periodo, trabalhou como marinhei-
ro, tratorista, fez cercas e, o mais im-
portante, descobriu que era protegido e
ao mesmo tempo privilegiado sem o “sa-
ber’. “Ndao € errado ser protegido e pri-
vilegiado. O duro ¢ ndo perceber, assu-
mir estes privilégios, mas néo as respon-
sabilidades que eles demandam”, ensi-
na.
Em 56, passada a frustracdo, Hafers
retornou ao Brasil e foi trabalhar como
corretor de algoddo na empresa da fa-
milia, no entéo “Escriptério Suplicy”, na
cidade de Sao Paulo. Comecava ai uma
nova fase de sua vida profissional. Du-
rante suas inumeras viagens ao Paran4,
interior de Sao Paulo, Goias e Nordes-
te, foi aprimorando seu aprendizado na
cultura algodoeira, gragas ao freqgiiente
contato com produtores, lavradores e
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LUIZ MARCOS SUPLICY HAFERS,
presidente da Sociedade Rural Brasileira (SRB)

maquinistas. Em 58, decidiu arrendar
parte das terras da familia para produ-
zir algoddo. Nao satisfeito, o jovem
empresario queria ainda mais. Em 62,
mesmo sem ter um centavo no bolso,
comprou, juntamente com alguns séci-
0s, a Fazenda Jamaica, em Ribeirdo Cla-
ro/PR, na qual até hoje sdo cultivados
160ha de café e onde esta sua pecuaria
de corte. Nessa mesma época, venden-
do algoddo para fabricantes e exporta-
dores, Hafers descobriu que o imposto
de venda e consignagdes (IVC) estava
aumentando seus custos em 7,5%. Era
um desperdicio. A solucdo foi adquirir
o produto direto das usinas processado-
ras, dos chamados “maquinistas”, o que
dispensava o pagamento do tributo. Com
iss0, além de diminuir os custos na tran-
sagdo comercial, o empresario conse-
guiu se capitalizar e investir em novas
estratégias. “Foi um sucesso. Tanto que
em quatro anos 0 grupo ja era o terceiro
maior exportador de algodao do Pais”,
orgulha-se.

Das suas iniimeras viagens ao exte-
rior — Europa toda, Africa do Sul, Hong
Kong, Taiwan, Taildndia, Marrocos,
China etc —, Hafers foi acumulando ex-

periéncia profissional e de vida. Obser-
vador criterioso, ele ensina que os con-
ceitos, as impressdes e solugdes sdo pro-
cessos lentos e acumulativos, e resultam
de milhares de informagdes das quais o
individuo absorve, organiza e depois de-
volve em forma de agdo. E foi numa des-
sas observagdes que descobriu um pe-
dago de pinus. Tratava-se de um pinhei-
ro norte-americano, ainda desconheci-
do por aqui, mas que, segundo 0s espe-
cialistas, crescia trés vezes mais depres-
sa nas condigdes adafoclimaticas brasi-
leiras. Ndo pensou duas vezes: plantou.
Em 66, com a criagdo dos incentivos fis-
cais do Governo Federal para o setor de
madeira e reflorestamento, Hafers € seus
socios implantaram grandes areas de re-
florestamento para madeira no interior
do Parana. Era o primeiro passo para a
criagdo da fabrica de papel e celulose,
inaugurada em 84. Hoje, a Papel de Im-
prensa S.A., sediada em Jaguaraiava/
PR, produz 170.000 toneladas de papel/
ano.
Pritico — Ainda na década de 60,
comparando o resultado entre a produ-
¢d0 de pinheiros e o café, o empresario
concluiu que a lavoura cafeeira poderia



ser mais rentavel. E que as medidas uti-
lizadas pela maioria dos produtores (sa-
cas/1.000 pés) ndo o satisfaziam, pois
distorciam a eficiéncia das areas mais
adensadas. Ele deu inicio, entdo, a no-
vos experimentos na cultura. A partir de
63, Hafers continuou adensando cada
vez mais a plantagdio — uma heresia
para grande parte dos produtores tradi-
cionais —, mas sempre conseguindo
resultados melhores. Mais tarde, com o
problema de fechamento das arvores e
o aparecimento da ferrugem, que cau-
sou pavor entre os cafeicultores brasi-
leiros, o espago entre as plantas teve
novamente que aumentar para facilitar
a mecanizagdo e o controle da doenga.
Mas o estrago provocado pela ferrugem
ndo foi tdo desastroso e, novamente, 0
incansavel agricultor voltou a adensar a
lavoura. Desta vez, testando novas téc-
nicas de poda. “Os resultados resulta-
ram de uma discussdo continua de uma
enorme equipe de técnicos e produto-
res. Gragas a um trabalho em parceria
com o Instituto Agronémico do Parana
(Iapar), que havia chegado teoricamen-
te as mesmas conclusdes que eu, foi
possivel dar um salto para encontrar
solugdes para o momento certo de po-
dar”, esclarece.

Com a autoridade de quem ja pas-
sou por diversos periodos dificeis, tan-
to na lavoura de café como na de algo-
ddo, seu conselho é: procurar evoluir
sempre, buscando uma agricultura mo-
derna e economicamente viavel. Um
exemplo claro desta filosofia empresa-
rial aconteceu nos anos 80, quando, jun-
tamente com o angolano Jodo Barata,
Hafers comegou o plantio de café irri-

CONHEGA AS VANTAGENS DAS

W Baixo custo, pois dispensam
manutengao com pintura,
aplicagéo de produtos de protegao, etc.

B Uso recomendado também na érea
de hortigranjeiros e em
fruticultura - tutoramento

M Insuperavel relagao custo-beneficio

B Do passado figue s6 com a experiéncia.
Conhega os perfis KAPONTO e

ingresse numa nova era do agribusiness
internacional.

gado no oeste da Bahia. Ele conta que a
idéia surgiu durante uma viagem ao
Zimbabue, quando viu pela primeira vez
plantagdes irrigadas e altamente produ-
tivas. Como o clima do pais africano se
assemelha muito ao da regido de Cocos/
BA, onde esta situada a Fazenda das
Pedras, decidiu testar quatro mil pés de
café “molhados”. Na mesma época, Ba-
rata instalou o primeiro pivé com extra-
ordinério sucesso no territério baiano.
O café irrigado da regido, cuja cidade
mais importante € Barreiras, conta hoje
com 40 pivds e € uma realidade como
atividade econdmica no estado. “Falta
muito o que aprender, mas o que sabe-
mos ja é suficiente para assegurar o su-
cesso do projeto. Ainda ha muitas davi-
das, entre elas o espagamento correto.
Particularmente, gosto mais do adensa-
do, pelas produgdes enormes que ele
possibilita. Os mais conservadores plan-
tam com distdncias maiores entre os pés,
mesmo assim com produtividades com-
pensadoras. Acho que a questdo ndo vai
ser decidida pela produtividade do es-
pagamento, mas pelas maquinas para co-
lher que estdo sendo disponibilizadas
pela induastria”, garante.

Para se ter uma idéia, enquanto a pro-
dutividade média brasileira bate na casa
das 14 sacas/ha, o cerrado baiano pro-
picia 35 sacas/ha, no sistema tradicio-
nal, e de até 50 sacas/ha no adensado.
Existem produtores cultivando planta-
¢oes superadensadas, com desempenho
de até 110 sacas/ha. Outro ponto positi-
vo é que, além da qualidade do grdo es-
tar entre as melhores do mundo, os cus-
tos de produ¢do nio ultrapassam US$
60,00 por saca. Na Colombia, por exem-
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plo, os produtores gastam até US$
100,00 por saca. Segundo Hafers, é de
se entusiasmar, mas adianta que “caute-
la e caldo de galinha ndo fazem mal a
ninguém®”. Para ele, é importante que o
desenvolvimento da cultura cafeeira seja
moderado e seguro. Até por que trata-
se de um investimento alto, com produ-
¢do garantida somente no terceiro ano
pos-implantagdo. Tem também a ques-
tdo tecnoldgica, que ainda estd sendo
desenvolvida para as condig¢des clima-
ticas da regido. Mesmo assim, a meta
dos produtores locais é ousada: chegar
no ano 2005 com um volume de um
milhdo de sacas/ano.

Como produtor e lider rural, Hafers
acredita numa saida vitoriosa para a
agropecuaria, apesar do delicado mo-
mento econdmico brasileiro. Para ele,
ja aconteceu uma mudanga cultural mui-
to forte no campo, mas alguns paradig-
mas ainda precisam se modificar com
maior intensidade. Para isso, os agro-
pecuaristas precisam encarar a lavoura
dentro de um contexto empresarial,
agregando valor em tudo o que produ-
zem. Ainda existem alguns obstaculos,
como a divida, o que acaba inibindo es-
tratégias mais agressivas. “A modifica-
¢do cultural por que passaram os agri-
cultores, infelizmente, ndo atingiu os
ministérios que coordenam as financas
para a producio.

Se nada for feito, a solugdo € a gente
vender tudo e aplicar em outros setores,
como o financeiro, por exemplo. E como
disse certa vez o empresario Anténio
Ermirio de Moraes: vai ser indigesto
comer ORTN, LTN, CDB etc”, criti-
ca Luiz Hafers. F3
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0 ano passado, Goias, produziu
N 2,5 bilhdes de litros de leite, vo-
lume que coloca o estado na ter-
ceira posi¢do do ranking nacional, per-
dendo apenas para Minas Gerais e Sio
Paulo, respectivamente. E tudo leva a crer
que logo os goianos deverdo disputar a
lideranga no segmento lacteo brasileiro.
O crescimento anual na casa dos 15% in-
dica este caminho. Varios sdo os fatores
que influenciaram na otimizagio da ati-
vidade leiteira estadual nos tltimos cin-
co anos. Comega pelo clima favoravel ao
cultivo de forrageiras e grios a precos
competitivos, o baixo custo de terra, a
privilegiada localizagdo em relacdo aos
principais centros consumidores e a mo-
dernizag@o das propriedades. Mas, fora
os aspectos climaticos e logisticos, inici-
ativas como melhoria da mao-de-obra,
aumento da escala produtiva e a criagéo
de sistemas cooperativados coordenados
pela Federacdo de Agricultura do Esta-
do de Goias (FAEG) — durante a admi-
nistragdo do agrénomo e agropecuarista
Jodo Bosco Umbelino dos Santos — fo-
ram igualmente decisivos para o sucesso
dos programas de desenvolvimento do
setor.
A potencializagdo da cadeia produti-
va goiana do leite iniciou no final de
1992, quando Jodo Umbelino assumiu o
comando da FAEG, tradicional institui-
¢do composta por 106 sindicatos rurais.
Umbelino conta que, na época, eram
muitos os problemas para resolver, mas
tornava-se Necessario priorizar alguns.
Decidiu entdo apostar no desenvolvimen-
to da bacia leiteira, contrariando a opi-
nido de centenas de produtores. Para
muitos, a promessa publica do novo diri-
gente parecia “coisa de louco”. Mas o
diretor topou o desafio. Como ele pro-
prio relembra, saiu como um pastor pro-
movendo a catequese interiorzio afora.
Se nos primeiros dias compareciam al-
guns “gatos pingados”, com o passar do
tempo os auditérios foram se enchendo.
Foi um trabalho lento e gradativo. E ele
14, firme, capitaneando os produtores que
“compraram a idéia do leite”. Ele nunca
desanimou. Alias, desanimar é um verbo
que este incansavel batalhador ndo gosta
de conjugar. Aos 54 anos, ele traz no
curriculo uma longa trajetéria em defesa
dos interesses da classe produtiva prima-
ria goiana e brasileira.
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Ele fez o leite “ferver”
no estado de Goias

Nascido numa fazenda de médio porte
da cidade de Leopoldo de Bulhdes, pro-
xima a Goidnia, Jodo Umbelino — quar-
to filho de uma turma de sete irméos —
desde cedo aprendeu que trabalho, de-
terminagdo e eficiéncia eram pré-requi-
sitos para ter sucesso na vida profissio-
nal. Segundo ele, embora a situagdo fi-
nanceira de seus pais fosse bastante li-
mitada, foi possivel dar aos filhos uma

boa educagdo. Era prioridade da fami-
lia Umbelino dos Santos que todos ti-
vessem formacdo universitaria. Ele de-
cidiu por fazer o curso de Engenharia
Agrondmica, na Universidade Federal
de Goias, em Goidnia. Ainda na década
de 60, atuando como servidor da Dele-
gacia Federal do Ministério de Agricul-
tura em Goids, o empresario se deu conta
que sua vocagdo ndo era a pesquisa, mas

JOAO BOSCO UMBELINO DOS SANTOS,
presidente da Federacao da Agricultura do
Estado de Goias (FAEG)




na condugdo de estratégias empresari-
ais. Hoje, este idedlogo do segmento
agropecuario do Centro-Oeste — cujo
lema pessoal é opinar somente sobre
aquilo que se conhece — tem seu traba-
lho reconhecido no Pais inteiro, princi-
palmente por aglutinar num sé pensa-
mento milhares de produtores dos mais
variados perfis. Sob sua batuta surgiu,
nos anos 70, a Associagdo Goiana dos
Produtores de Sementes (Agrosem). Sua
lideranga entre os sementeiros do seu
estado também lhe valeu um convite
para assumir a presidéncia da Associa-
¢do Nacional dos Produtores de Semen-
tes (Abrasem), de 92 a 94, época de
grandes realizagdes na entidade.

Defensor ferrenho de um sindicalis-
mo participativo, ele cobrou dos produ-
tores goianos um engajamento mais efe-
tivo nos projetos desenvolvidos pela
FAEG, e conclamou a todos para com-
parecerem a entidade ou aos sindicatos
rurais para emitirem suas opinides. “De
repente, as salas se tornaram pequenas
para tanta gente. No primeiro seminario
do leite, que aconteceu no primeiro se-
mentre de 97, no qual esperdvamos a
participagdo apenas dos pecuaristas sin-
dicalizados, foi necessario alugar o Cen-
tro de Convengdes de Goidnia. Compa-
receram quase trés mil produtores para
discutir as questdes que afetavam a ati-
vidade leiteira estadual”, relembra. A
partir dessa demonstragio de coesdo do
segmento, ficou mais facil desenvolver
um trabalho de aproximagio das entida-
des de classe estaduais com os agrope-
cuaristas.

Desenvolvimento — A estratégia
montada por Umbelino para aumentar a
escala e a qualidade do leite teve como
base um detalhado estudo sécio-econo-
mico das propriedades dependentes da
pecuaria leiteira no estado. A FAEG pre-
tcindu} conhecer profundamente a situa-
4o tecnica das fazendas, apontar os fa-
tores ]1m1tan§es de produtividade, estu-
dar o potencial agricola e a capacidade
de expansio do rebanho. Tudo 1880, an-
corado numa avaliagio das tendéncias
mercadolégicas da cadeia leiteira nacio-
nal. Além do mais, era necessério atacar
graves problemas sanitarios enfrentados
pelq rebanho, a baixa reprodugio e, con-
sequentemente, o fraco desempenho pro-
dutivo das fémeas em lactagdo. Era um
trabalho de equipe que precisava ser
muito bem monitorado.

Os resultados nidio demoraram a apa-
recer. Erp 95, a produgio foi de 1,4 bi-
lhdo de 111§ros, 200 milhdes a mais que no
ano anterior, e foi aumentando gradati-
vamente nos anos posteriores. A média
por vaca/dia, por exemplo, também evo-

Auditério lotado: Jodo Bosco conseguiu unir toda a classe produtora do seu estado

luiu de 3,5 para seis litros. Milhares de

pecuaristas investiram em inseminagao

artificial e na compra de novas matrizes.

Isso fez com que a qualidade do leite

goiano se tornasse uma das melhores do

Pais. Mas Umbelino ainda ndo estava

satisfeito. Era necessario melhorar ainda

mais a performance do rebanho, via in-

corporagdo de mais tecnologia na ativi-

dade. Comegava, entdo, a fase das via-

gens técnicas, para conhecer os princi-

pais paises produtores e grandes concor-

rentes dos lacteos brasileiros. Primeiro,

a rota se concentrou na Argentina, Uru-
guai e Chile. Depois, pesquisadores, di-
rigentes rurais e produtores de diferen-
tes microrregides de Goias foram conhe-
cer de perto as mais eficientes fazendas
dos Estados Unidos, Nova Zeléndia e
Australia. “A intencio era absorver o
know-how desses pecuaristas e tentar
adaptar o sistema de manejo adotado nes-
ses paises a realidade estadual. Cada par-
ticipante tinha o compromisso de ser um
multiplicador do conhecimento adquiri-
do na viagem”, garante. Esses roteiros
forneceram subsidios nas areas operaci-
onal, de transporte, comercializagao, or-
ganizagao, entre outros.

O esforco pessoal de
Jodo Unberlino foi decisivo
para motroar, politicamente e

produtivamente,os

produtores  goianos

Dianteira — No entanto, nem s6 de
politica do leite girou sua administragéo
na entidade nesses seis anos consecuti-
vos. Quando o assunto é defender os in-
teresses do setor agropecudrio, ele arre-

gaca as mangas e vai a luta. Nisso, ele é
incansavel. Umbelino liderou manifesta-
¢Oes em Brasilia como o “caminhonago”
e 0 “tratorago”. Sob o comando da FAEG,
em maio de 98, cerca de cinco mil pro-
dutores rurais invadiram a capital fede-
ral para protestar contra a politica adota-
da pelo Planalto em relagdo a importa-
¢do de leite e derivados dos paises do
Mercosul. A instituigdo criou comissdes
e foi buscar apoio parlamentar no Con-
gresso Nacional para que a situagdo fos-
se resolvida num curto espago de tempo.
Conseguiu. Como eximio articulador, o
dirigente chegou colocar lado a lado tra-
dicionais rivais politicos do estado, como
Ronaldo Caiado, ex-presidente da Uniao
Democrética Ruralista (UDR), e Aldo
Arantes, militante do velho Partido Co-
munista (PC), para lutar pelos mesmos
objetivos.

E nessa politica de boa vizinhanca,
os resultados foram se somando, entre
eles a disciplina das importagdes de pro-
dutos l4cteos e a rolagem da divida dos
produtores de grios e algoddo, conquis-
tados no ano passado. A Gltima vitoria
foi a suspensdo dos incentivos fiscais do
governo estadual a Agrifood, uma em-
presa que importava leite em po rechea-
do de subsidios, processava e depors Ie-
vendia para os consumidores locais, i
verdadeiro deboche & situagdo econom-
ca vivida pelos pecuaristas goianos Eec
por esse carater de idealizador nato, pot
sua capacidade de aproximar facgoes Il-
vais sem aparecer ostensivamente, que
ele esté presidindo a FAEG pela terceira
vez consecutiva, desde 11 de dezembfo
Gltimo. Sob sua responsabilidade, estao
as medidas que deverdo nortear a politi-
ca da instituigdo no inicio do novo milé-
nio. F3
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om um rebanho calculado em 90
‘ milhdes de cabegas, o nelore bra-
sileiro €, hoje, a mais importante
raca bovina do hemisfério sul e uma das
expoentes da pecuaria de corte do novo
milénio. De todas as espécies bovinas e
zebuinas criadas no Pais, foi a espécie
que mais evoluiu geneticamente nos 1l-
timos 40 anos. Hoje, ¢ impossivel pen-
sar em programas de melhoramento ge-
nético sem ter o sangue nelore como base.
Nao foi por acaso que estes animais con-
quistaram tamanho status. Ele resulta de
quase um século de pesquisas, cruza-
mentos € incorporagdo de tecnologia,
feita de forma pioneira por pecuaristas
e técnicos numa época em que as dife-
rengas esperadas de progénie (DEPs)
ainda nao figuravam nos livros de Vete-
rinaria. Tudo isso para torna-los produ-
tivos e suficientemente adaptados as
condicdes de clima e solo do Brasil tro-
pical. Neste sentido, um grupo seleto de
criadores merece destaque. Foram eles
os responsaveis pelo avango da raga em
todo o territorio nacional e deixaram
para sempre sua marca no segmento de
carne bovina. E a turma que, em 1962,
trouxe a ultima leva de touros e vacas
ongole (nelore indiano), puros, da fn-
dia, vital no processo de realinhamento
racial do plantel. Do pequeno grupo fa-
zem parte os empresarios Rubens de
Andrade Carvalho, ou, simplesmente,
Rubico — como & conhecido em todo o
Pais —, Torres Homem Rodrigues da
Cunha, Celso Garcia Cid e Verissimo
Costa Jr. (Nené Costa).

Mineiro da cidade de Prata, Rubico
hoje com 81 anos de idade, ¢ dono de
um dos mais respeitados criatérios de
nelore do Brasil: a Fazenda Brumado,
localizada em Barretos/SP. E como todo
nelorista que se preze, ele se autodefine
como um apaixonado pela espécie. Tam-
bém, ndo € por Menos, pois cresceu em
meio a4 zebuada. Sua familia se dedica 3
criacdo de reprodutores desde o inicio
deste século. Até a década de 30, seu
pai e seu av0 concentravam-se preferen-
cialmente nas ragas gir, guzerd e indu-
brasil, abastecendo as fazendas do Tri-
angulo Mineiro e regides proximas.

Em 35, a partir da sociedade com seu
avd, Rubico comegou a priorizar a raga
nelore na Fazenda Cabagal, em Ubera-
ba/MG. Através da compra de animais
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Rubico trouxe sangue
novo a pecuaria nacional

dos mais importantes criatérios nacio-
nais, o pecuarista iniciou a montagem
do seu plantel, na época ja reconhecido
pela qualidade. Nesse periodo, a raga
despontava como a de melhor rendimen-
to de carne em comparagdo com os de-
mais zebuinos produzidos no Brasil, o
que otimizou o trabalho de selegdo da
familia Carvalho. O passo mais impor-
tante aconteceu em 48, quando Rubico
transferiu o comando dos negécios para
a Fazenda Limoeiro, em Barretos, jun-
tamente com seu irmdo Jodo Humberto.
Os dois passaram, entdo, a trabalhar
também com agricultura, mas, sem dei-
xar de lado as 600 cabegas de nelore

registradas que possuiam. Em 54, foi a
vez do pecuarista adquirir a Fazenda
Brumado, cujas terras ele ha anos so-
nhava comprar para fazer dali um cen-
tro de seleg@o. O obstinado Rubico con-
seguiu fazer as duas coisas: adquirir a
propriedade e implementar seu projeto.

Na década de 50, o nelore ja era a
base da pecuaria de corte brasileira.
Nessa época, um volume grande de pro-
dutores de diversas regides do Pais —
principalmente dos estados de clima
quente — comegaram a criar a raga, em
fungdo de sua adaptabilidade ao calor,
produtividade e facilidade de manejo.
Mas ainda havia muito trabalho pela

RUBENS DE ANDRADE CARVALHO (Rubico),
nelorista em Barretos/SP




frente. Rubico conta que entre os ani-
mais trazidos nas primeiras importagoes,
nos anos 20, veio gado de outras ragas
(killary, krishna, valley, kangayan etc), o
que emperrava o trabalho de purificagdo
do rebanho. Os pecuaristas brasileiros
também esbarravam em outro problema:
a consangiiinidade. Era necessario bus-
car sangue novo para dar continuidade
aos programas de melhoramento, A so-
lugdo foi retornar novamente a India e
procurar exemplares puros, capazes de
transmitir sua descendéncia ao plantel
brasileiro. Foi entdo que os quatro cria-
dores decidiram procurar pelo gado das
fazendas governamentais daquele pais,
que ainda mantinham os rigidos padrdes
de controle racial implantados pelos in-
gleses, antigos colonizadores.

Da viagem ao territério indiano, em
62, resultou a importagdo de 300 ani-
mais, entre vacas, novilhas e touros.
Para a Fazenda Brumado, o lote era
composto por 14 vacas, seis novilhas e
quatro touros, entre eles o genearca
Godhavari, base da linhagem Brumado.
Todos vieram a bordo do navio Cora,
contratado em Copenhague, na Dina-
marca, apos o sinal verde do governo
brasileiro 4 entrada dos animais no Pais.
Alids, a barreira burocratica imposta
pela legislagdo da época atrasou o em-
bgrque €m quase um ano. Segundo Ru-
bico, quando o navio chegou em Fer-
nando de Noronha, onde o gado ficaria
em quarentena, comegou outra guerra.
O quarentenério, na verdade, durou
nove meses. A operagdo para tirar os
animais da ilha foi um verdadeiro “par-
to”. Somente em setembro de 63 o bar-
Co conseguiu deixar o litoral nordestino
€ atracou no porto de Santos. O primei-
ro teste de resisténcia tanto para os pe-
cuaristas quanto para os animais havia
sido superado.

Evolugiio — A partir desta prova de
f(ggo, teve inicio a grande transforma-
¢do glo rebanho nelore brasileiro. Para
Rubico, o avango qualitativo na raga
resulta de um somatério de aconteci-
mentos. Comega pela incomparavel fa-
c111dad_e que os animais tinham de se-
rem criados em regime extensivo, com
vacas dando cria e aleitando seus bezer-
T0s sem precisar de qualquer tipo de as-
sistencia. O segundo foi a abertura de
novos espagos no Norte/Nordeste e Cen-
tro-Oeste, onde o clima quente é impie-
doso para com as ragas bovinas de ori-
gem européia. “O terceiro é que nos,
importadores do gado indiano em 62,
nao fizemos reserva de mercado. Muito
pelo contrério, colocamos touros em
centrais de inseminagao e vendemos sé-
men deles para centenas de criadores em

u.s. neiore
FOUR STAR CATTLE CO.
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Rubico, Ed Cullers e José Rubens Carvalho como Miss Four Star NE 027/0, animal com o registro n°

1 na raga nelore nos Estados Unidos

todo o Pais, sem excecgdo”, relembra.
Hoje, no Brasil, sdo raros os animais
nelore que ndo possuam sangue dos
exemplares importados naquele ano. Ele
s6 lamenta que o Brasil tenha proibido
a compra de novos animais originarios
da India. Os reprodutores criados naque-
le pais ainda tém genética que pode au-
xiliar muito no processo de melhora-
mento e evitar que futuramente haja con-
sangiiinidade.

A genética do Godhavari passou tan-
to para os touros quanto para as novi-
lhas. E foram muitos seus descendentes
que obtiveram estrondoso sucesso nas
décadas de 70, 80 e 90, abocanhando
dezenas de troféus. Tanto prestigio co-
locou os leildes da Brumado entre os
mais concorridos do Pais. Atualmente,
na fazenda, que totaliza 1.100ha, exis-
tem 500 matrizes em produgdo, sendo
280 POI e 220 PO. A 4rea ¢ toda subdi-
vidida em piquetes de 25ha com pasta-
gem cultivada. Isso permite que haja um
controle mais rigoroso em cada fase do
rebanho. Os indices zootécnicos apresen-
tados na propriedade também sdo de “ar-
regalar” os olhos. O percentual de prenhez
est4 em 90%. Dos bezerros nascidos, 98%
si0 desmamados. Somente via transferén-
cia de embrides (TE) nascem por ano 100
animais. Alias, ha 15 anos, a TE ¢é utiliza-
da como técnica de concepgdo na Bruma-
do, sendo uma das pioneiras nesta tecno-
logia. Rubico esta trabalhando também
com embrides por meio de fertilizagdo in
vitro (FIV), que ¢ a mais moderna técnica
de manipulagdo e transferéncia existente
hoje no mundo.

Com a experiéncia de quem ajudou a
redesenhar a pecuéria de corte nacional,
Rubico de Carvalho elogia os projetos
existentes hoje no Pais, como por exem-

plo o Programa de Melhoramento Gene-
tico da Universidade de Séo Paulo (USP),
coordenado pelo pesquisador Raysildo
Lobo. Para ele, a pecudria esta Passando
por uma revolugdo radical e estd buscan-
do adequar-se na nova realidade econo-
mica mundial e brasileira. E quem nao
buscar eficiéncia, nio sobrevive. Incan-
sdvel, o pecuarista eventualmente retorna
3 [ndia para descobrir novos animais que
futuramente possam ser utilizados na me-
lhoria de seu rebanho. Ele ja encontrou
alguns, mas as barreiras sanitarias 1mpos-
tas pelo Brasil ainda impedem que haja
uma nova remessa. Selegdo € um traba-
Iho constante, por isso ¢ impossivel pen-
sar em aposentadoria. SO que, agora, ele
pode contar com uma equipe mais do que
afinada: seus seis filhos. ; ;
Depois de se tornar COIlhECldEfl no Me¢-

xico, Bolivia, Paraguai e America Cen-
tral, a grife Brumado esta buscando tam-
bém os Estados Unidos. A partir do Ran-
cho Four Star Cattle Company, sediado no
estado do Texas e administrado por seu
filho José Rubens, ele quer conquistar o
conservador mercado norte-americano de
carne. Um grande passo nesse sentido foi
dado através do registro do primeiro ani-
mal da raga nelore naquele pais. Nem pre-
cisa dizer que é da linhagem Brumado.
Trata-se de um trabalho de longo prazo.
E a ponta-de-langa para conquistar espa-
¢o na pecudria daquele pais. E como um
bom nelorista, Rubico tem plena convic-
¢do de que depois de ter conquistado o
Brasil o nelore vai se espalhar e tomar con-
ta de todas as 4reas tropicais e subtropi-
cais da terra. Afinal, como ele costuma
pregar, trata-se de uma raga indispensa-
vel no cruzamento industrial praticado nas
pecuarias de corte mais desenvolvidas.
Palavra de quem conhece. Fal
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ens.= 0 plantio direto deve
muito ao “alemao”

ENIIDIE
DPDORES

le chegou a ser chamado de “ale-
E mao louco” por plantar soja em
cima do mato dessecado, sem
arar nem gradear a terra. Mas ndo se inti-
midou e, como todo empreendedor, se-
guiu seus instintos. Herbert Arnold Bartz,
61 anos, o precursor do plantio direto no
Brasil e na América Latina soube, em
1971, que ndo seria viavel a medio prazo
continuar fazendo agricultura pelo siste-
ma convencional. Cedo ou tarde as per-
das com erosao e danos ao meio ambien-
te inviabilizariam o sistema. Hoje, seu
trabalho é reconhecido até fora do Pais.
Mas nestes 26 anos foi preciso enfrentar
muito preconceito para demonstrar que
o plantio direto € a Ginica alternativa para
uma agricultura sustentavel em climas
tropical e subtropical. Suas médias de
producdo ficam acima da média parana-
ense, 0s custos de suas lavouras estio
abaixo dos gastos de seus vizinhos que
ainda n2o usam plantio direto. O grau de
danos causado ao meio ambiente € me-
nor, € 0 solo fica livre de degradagdes
constantes. Com todas estas vantagens,
ja comprovadas, Bartz diz que aquele que
continua defendendo o sistema conven-
cional deve ter algum problema na cabe-
¢a. Vinte e seis anos foram suficientes
para fazer os loucos mudarem de lado.

Herbert Bartz, atual presidente da
Federacdo Brasileira de Plantio Direto na
Palha, continua produzindo na mesma
propriedade em que introduziu o plantio
direto no Brasil, a Fazenda Reninia, em
Rolandia (norte do Parana). Cultiva anu-
almente 170 hectares préprios de soja e
milho e outros 150 hectares arrendados.
Faz tudo isso com apenas um funciona-
rio e a ajuda do filho nos finais de sema-
na. “Eu gosto do modelo norte-america-
no, que usa pouca mao-de-obra, mas tem
funcionarios qualificados”. A Fazenda
Renania € pequena para o numero de ino-
vagoes que surgiram dali em quase trés
décadas e que estdo revolucionando a
agricultura de togio 0 continente.

Desde o inicio da década de 80, as
produtividades médias de suas lavouras
ficam entre 20% e 30% acima da média
regional. Nos ﬁltimos dois anos, Bartz s
tem cultivado variedade precoces de soja,
o que lhe dd uma média de 3,5 mil quilos
por hectare. Depois da} colheita da soja,
ele planta o milho safrinha, que em anos
sem problemas climaticos chega a 5,5 mil
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HERBERT ARNOLD BARTZ,
produtor rural'em Rolandia/PR

quilos por hectare. No inverno, como 0s
riscos de geadas para o trigo sdo gran-
des, ele cultiva aveia-preta para cobertu-
ra do solo. O agricultor também faz a in-
tegra¢do lavoura e pecuaria, criando 250
cabegas de bufalos. Além de garantirem
uma manutengdo da quantidade de pa-
lhada, evitando os €Xcessos, a pecuaria
da uma renda extra para equilibrar as
contas da propriedade nos anos em que
o0s grios ndo conseguem bons pregos.
O comego — No inicio dos anos 70,
conta Bartz, houve periodos de muitas
chuvas, e toda a agricultura era conven-
cional. Numa noite chuvosa, em outubro
de 1970, logo depois do plantio da soja,
ele saiu com botas de borracha e guarda-
chuvas para o meio da lavoura. Quando
viu aquela dgua correndo sobre o latos-
solo argiloso, conhecido como terra-roxa,
concluiu que tinha que fazer alguma coi-
sa. “Naquele tempo, eu pensei: ou acho
alguma alternativa para isso ou vou pa-
rar de ser agricultor”. Chovia nada me-
nos do que 150 milimetros por hora.
Foi buscar informagdes nos institutos
de pesquisa agricola. No Brasil, pratica-
mente sO existiam pesquisas em preparo
minimo de solo, que resolve apenas a
faixa de solo onde havera a semeadura.

Bartz experimentou. Por sorte ou azar,

logo depois do plantio, caiu outra chuva

forte e “lavou” todas as faixas prepara-

das. “Conclui que o cultivo minimo tem

a mesma erodibilidade do convencional;

gg seja, nao resiste as chuvas tropicais”,
iz.

Como no Brasil ndo havia outras al-
ternativas, Bartz resolveu conhecer os
sistemas de plantio fora do Pais. Depois
da venda da safra de trigo 1971, foj para
a Inglaterra conhecer o sistema chama-
do no-till (sem lavrar). A base deste sjs-
tema era manter bastante palha sobre o
solo, para lhe dar estruturagio e torna-lo
resistente as chuvas. A solugio era me-
xer menos 1o solo. Da Inglaterra ele fo;
para os Estados Unidos, onde j4 se prati-
cava o plantio direto ha 10 anos. Conse-
guiu o suporte de informagdes que pre-
cisava. Voltou ao Brasil com a encomen-
da de uma plantadeira triple disk (disco
triplo) com um disco para corte de pa-
lhada, um para a linha das sementes e
outro para a linha do adubo, prépria para
o plantio direto.

Sua intengdo era comegar com éareas
pequenas, 20% do total, para ganhar ex-
periéncia. Mas depois de uma geada, em
1972, Bartz perdeu todo o trigo que ha-



via plantado. Sem renda e sem Proagro
(ndo existia naquela época), o agricultor
teve que vender todas as suas maquinas
e equipamentos de plantio convencional.
Foram grades, arados, plantadeira, trator
e uma colheitadeira. SO sobrou a triple
disk, que ainda ndo tinha chegado dos
Estados Unidos. Assim, ele foi obrigado
a comegar o plantio direto em todos os
100 hectares de sua propriedade naquela
época de uma s6 vez.

Nos primeiros quatro anos de plantio
direto, as médias de produtividade da
Fazenda Renénia ficaram abaixo do ob-
tido pelo sistema convencional. “Naquela
fase inicial, nossas opgdes para o con-
trole quimico de invasoras eram precari-
as e foi muito dificil manter as lavouras
no limpo”, conta.

“Solo compactado tem
solugio. Ji a compactacio
cerebralis

Logo que apareceram herbicidas mais
eficientes para o controle de ervas dani-
nhas as lavouras em plantio direto come-
caram a apresentar médias de produtivi-
dade superiores as do sistema antigo. Em
1971, pelo convencional, Bartz colheu
2,2 mil quilos de soja por hectare. Com
o plantio direto, até 1976, essa média caiu
para 1,6 mil. S6 depois ele conseguiu
recuperar e passar da casa dos 3,5 mil
quilos de soja por hectare. “Foi quase um
ato'de extrema ignorincia de ter coragem
de insistir, mas como eu tinha certeza que
0 sistema convencional ndo era viavel,
fechei os olhos e fui.”

A adaptagdo das plantadeiras foi ou-
tr’a etapa importante para a introdugao da
técnica no Pais. Em terra roxa e argilosa
como a de Roldndia ha problemas quan-
do o solo esta muito seco ou muito Gmi-
do. Os discos embucham e nio se conse-
gue a profundidade ideal.

o O distanciamento da maioria dos 6r-
gaos de pesquisa agricola, o desinteres-
se de muitas fabricas de implementos, a
fqltg de alternativas e os pregos dos her-
bicidas fizeram dos 10 primeiros anos de
plantio direto no Brasil uma verdadeira
batalha.

Em 1976, o trabalho quase solitario
de‘ Herbert Bartz ganhou um reforgo. Ele
foi visitado por uma comitiva de 25 agri-
cultores dos Campos Gerais do Parand,
entre eles Manoel Henrique Pereira, 0
Noné Pereira. Eles tinham interesse em
conhecer 0 novo sistema de cultivo por-
que faziam agricultura em terrenos are-
n0sos, rasos e acidentados, muito mais
suscetiveis a erosdo que a terra roxa de

Bartz. Aprovaram o sistema e, nos Cam-
pos Gerais, foi a mais facil a adaptagdo
das plantadeiras de plantio direto. Ino-
vagOes como plantio direto em campos
nativos, calcareagdo em superficie, co-
berturas de inverno, redugdo do uso de
defensivos e plantio direto na pequena
propriedade — ultima fronteira do siste-
ma — fazem parte da historia destes agri-
cultores.

Para o futuro, Bartz acha que € im-
portante comegar um processo de cons-
cientizagdo de toda a sociedade brasilei-
ra sobre a importincia do plantio direto.
“Uma terra preservada, agua limpa, me-
nos poluigdo ambiental e menos efeito
estufa sio importantes para todos e ndo
apenas para os agricultores”. Nas pales-
tras que faz sobre o sistema, Bartz diz
que espera ver 100% da agricultura bra-
sileira em plantio direto. Hoje, 25% da
area cultivada no Pais é tocada em regi-
me de plantio direto. J4 perdemos espa-
¢o para outros paises da Ameérica Latina
em difusdo do plantio direto. O Paraguai
¢é o recordista, com cerca de 60% de suas
terras agricultaveis no novo sistema. A
Argentina e o Uruguai ja passaram dos
30%.

Preconceito — Quando Herbert
Bartz contou a seu pai, com quem traba-
lhava nos anos 70, que ia fazer plantio
direto, ouviu de Arnold Bartz a resposta:
“para mim, é uma desculpa muito mal-
contada para ndo trabalhar”. Naqueles
primeiros anos, a propriedade dos Bartz
ficou conhecida no norte do Parana como
“Fazenda da Marmelada”, devido a inci-
déncia desta erva daninha nas lavouras.
Herbert Bartz aceitava todos estes pre-
conceitos por se tratar de algo novo e sem
resultados conhecidos. Hoje, no entan-
to, ele ndo tem mais paciéncia. Ao parti-
cipar de um congresso técnico, em 1993,
depois de 21 anos fazendo plantio direto

em terra roxa, Bartz ouviu de um agro-
nomo que o sistema ndo tem futuro em
areas argilosas devido a facilidade de
compactagdo do solo. No final, Bartz
pegou o microfone e disse: “a respeito
da compactagdo, temos recursos agrono-
micos, bioldgicos e culturais suficientes
para afofar o solo. A compactag¢do do
solo tem solugdo. O problema é quando
ela atinge o cérebro. Compactag¢do cere-
bral eu ndo sei como desfazer”. O silén-
cio absoluto no auditério dos pesquisa-
dores durou quase um minuto. Herbert
Bartz ficou conhecido em toda a Améri-
ca Latina por esta frase. Hoje, 50% dos
agricultores em terra roxa abandonaram
o sistema convencional.

Preservagio — A filosofia do plan-
tio direto é o que mais fascina o produ-
tor. “Nio foi a pura racionalidade e a
pesquisa que levaram o sistema para fren-
te. Foi a crenca, a sensibilidade nao-ra-
cional. Neste sistema, o agricultor se
transforma em observador da natureza e
nio um depredador. Esta ¢ a grande re-
volugdo, que s6 se consegue quando se
entende que a erva daninha € uma planta
como outra qualquer, apenas ndo foi des-
coberto seu valor econémico”, lembra
Bartz.

Pesquisas recentes mostram que a li-
beragdo de gas carbonico na atmosfera
— principal gerador do efeito estufa —
é insignificante no sistema de plantio di-
reto, ao contrario do convencional. A in-
corporagdo da palhada ao solo provoca
um processo de oxidagdo de 70% do
material organico, o que libera gas care-
bonico. Com o preparo minimo, a oxida-
¢do chega a 35% e no plantio direto ela
fica proxima a 6%. “Nos Estados Uni-
dos, existe uma bolsa onde os devedores
ambientais, aqueles que produzem CO2,
pagam um imposto, € os credores rece-
bem uma recompensa por preservar o
meio ambiente. N6s, do plantio direto,
somos os grandes credores do CO2 nes-
te fim de século”, observa Bartz.

A proxima inovacdo deste empreen-
dedor é conseguir a produgao de soja sem
o uso de herbicidas. Os inseticidas ele ja
abandonou em 1984. “O sistema ¢ base-
ado na alelopatia de variedades de co-
bertura de inverno. Ja existem experién-
cias com herbicida zero no Paraguai e
estou adaptando o sistema aqui na mi-
nha propriedade”, completa. Trata-se do
primeiro passo da evolugdo do no-till
para o no toxic para a agricultura. Fal

Bartz, num dos muitos eventos do PD: somos os
grandes credores de gds carbbnico
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os 66 anos de idade, o pecuaris-
Ata e agricultor Serafim Mene-

ghel, patriarca da familia Mene-
ghel, instalada em Marilandia do Sul, norte
do Parana, pode se considerar um homem
realizado. Em varios momentos de sua
longa trajetoria pela agricultura e criacfio
de bovinos, ele foi levado a tomar deci-
sdes sobre temas que o tempo demons-
traria ser fundamentais para o futuro do
setor primario no Brasil. HA mais de meio
século ligado a agroindustria canavieira,
Meneghel enxergou as dificuldades do
segmento e percebeu que, apesar do ex-
tremo potencial como negdcio, o setor su-
croalcooleiro traz no seu bojo armadilhas
dificeis de serem transpostas. Para en-
frentar as adversidades inerentes a uma
agroindustria no Brasil, desde cedo deu
cunho profissional & Acticar e Alcool
Bandeiras S/A, empresa da qual € pres;i-
dente desde 1977. No campo da pecus-
ria, sua atuagdo € ainda mais conhecida
e reconhecida. A Estancia 3M, sua pro-
priedade rural destinada a criagdo, tor-
nou-se ponto de referéncia em cruzamen-
to industrial e, na seqiiéncia, em progra-
ma de melhoramento genético.

A historia da 3M estd completando

30 anos em 1999. No ultimo ano da dé-
cada de 60, Serafim Meneghel, com o
apoio da esposa Carlota e dos filhos Luiz,
Serafim Janior e Karla, iniciaram um pro-
jeto de pecudria de corte nos 2.160 hec-
tares da propriedade adquirida em Mari-
landia do Sul. Nos primeiros cinco anos
de existéncia, Serafim ja imprimira sua
marca pessoal a0 empreendimento. Com
olhos voltados ao futuro, percebeu a ne-
cessidade de realizar novos negocios na
fazenda. A partir do esbogo de um futu-
ro promissor para as atividades ligadas a
produgdo de alimentos de origem amma_l,
destinou 900 hectares ao cultivo de mi-
lho e de soja. Cerca de 35% do milho
produzido foram v_oltados a silagem para
o gado. Toda a soja passou a ser comer-
cializada. .

Esta ai mais um exemplo do tino co-
mercial e empreendedor de Serafim Me-
neghel. Desde cedo, ele percebeu que,
para obter o melhor resultado com a pe-
cuaria — sua atividade principal —, era
preciso trabalhar com o menor custo pos-
sivel. A fabricagéo de silagem na propri-
edade foi uma decisdo importante, espe-
cialmente do ponto de vista comercial,
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Dinamizando a
pecuaria intensiva

numa época em que nem se falava ainda
em profissionalismo na pecuaria.

Com os custos sob controle e analisa-
dos na ponta do lapis, Serafim voltou-se
para o aprimoramento da qualidade do seu
rebanho. Naquele momento — inicio da
década de 70 —, a Estancia 3M criava ba-
sicamente gado nelore. Mais uma vez, era
dificil para Meneghel aceitar o longo pe-
riodo que a raga necessitava para o apron-
te. “O maximo que conseguiamos era ter
bovinos em ponto de abate aos quatro anos
de idade. Apesar de todo o nosso esforgo,
nio obtinhamos resultados melhores”,
lembra Serafim.

Foi ai que, mais uma vez, aquele espi-
rito que incendeia os grandes homens deu
o ar de sua graga. Primeiro, a 3M passou
a fazer confinamento para ter o gado mais

SERAFIM MENEGHEL,
pecuarista em Marilandia do Sul/PR

pesado na entressafra. Nio contente, Me-
neghel passou a cruzar o nelore com ou-
tras ragas de corte. Era 0 embrifio do que
hoje conhecemos como cruzamento indus-
trial, mas que hé quase 30 anos se revela-
va, para muitos, apenas uma simples aven-
tura genética. Convicto de que era preci-
so mudar para obter desempenho melhor,
este paulista de Piracicaba experimentou
animais meio-sangue, 3/4, cruzou com gu-
zerd, santa gertrudis e outras ragas. Mas
ainda ndo estava satisfeito.

Em 1975, no entanto, veio a tacada de-
cisiva. Serafim chamou os representantes
de uma central de inseminagéo e solicitou
sémen de varias ragas de origem européia
para “experimentar mais um pouco”. Bin-
go! A chamada heterose fez-se realidade,
e os resultados passaram a ser cada vez
: melhores. Nesse
momento, a 3M e ¢
proprio Pais desper-
tou para uma raga
de origem européia,
origindria da Franca
€ que dava a impres-
sdo de fazer uma
boa parceria com o
ne}ore. “Boa nio,
otima”, corrige Se-
rafim. Cruzando
com o zebu brasile;-
10, 0 limousin baj-
Xou a metade o tem-
PO gasto para levar
0 bovino ao abate,
“Tudo isso com
uma elevada dose
de rusticidade, pre-
cocidade e rendi-
mento de carcaga”,
faz questio de res-
saltar o proprietario
da Estancia 3M.

O problema se-
guinte era trazer
para Marilandia do
Sul produtos de
qualidade e em
quantidade sufici-
ente para formar a
base do seu plantel
limousin. Foi nessa
época que seu filho
Luiz passou a traba-
lhar diretamente
com o pai. O ano



era 1979. Visando adquirir gado puro tam-
bém para a monta natural, buscando a re-
dugdo dos custos da inseminagio artifici-
al, os Meneghel foram ao Rio Grande do
Norte buscar 14 animais que pertenciam
ao governo daquele estado. “As importa-
¢oes de animais estavam proibidas, e ob-
tivemos bovinos limousin onde havia no
proprio Pais”, lembra Serafim.

A partir daquele momento, definitiva-
mente, 0 nome Meneghel passava a fa-
zer parte da historia da pecuaria intensi-
va brasileira. A estrela deixava de ser o
nelore. Em seu lugar, entrava o verme-
lho limousin. Serafim Meneghel realiza-
va um sonho. A partir dos primeiros re-
sultados do cruzamento nelore/limousin
em uma propriedade no Mato Grosso, ele
sz_abla que sua historia e a da raga limou-
sin no Brasil estavam definitivamente
entrelagadas. E assim foi. Os anos foram
passando e a 3M tornava-se referéncia
em relagdo ao limousin. Novos criado-
res foram sendo conquistados por Sera-
fim e o filho Luiz. A raga foi-se fortale-
cendo e ganhando cara propria. “Uma de
minhas maiores satisfagdes foi trazer para
araga limousin gente efetivamente com-
prometida com a pecuaria moderna. Pos-
so dizer que, humildemente, ajudei a de-
gre;’tar o fim do amadorismo na ativida-

[

O sonho de Serafim Meneghel de cri-
ar uma base para multiplicar genética bo-
vina de qualidade e colaborar para o cres-
cimento da pecudria nacional foi ganhan-
do forma. Em 1985, seis animais limou-
sin foram apresentados na Exposi¢ao
Agropecudria e Industrial de Londrina.
Era 0 inicio de mais uma etapa do projeto
arrojado da 3M. Na seqiiéncia, quatro anos
mais tarde, veio um leildo de 23 animais
puros. Atraidos pela novidade, mas ainda
desconfiados, criadores importantes leva-
dos ao remate pelo proprio Serafim foram
convencidos a experimentar o limousin.
Ainda em 1989, o interesse pela raga era
tamanho que alguns pecuaristas mais en-
tusiastas — Meneghel 4 frente — resol-
veram fundar uma entidade nacional que
0s congregasse. Dois anos depois, nascia
a.Assoc_laqﬁo Brasileira de Criadores de
Limousin (ABCL), que passou a contro-
lar os registros dos animais. Mais uma eta-
pa estava sendo iniciada com o nome Me-
neghel hgado a ela. “Tinhamos muitos pla-
nos em vista. Primeiro, era dispor de uma
raca que apresentasse resultados; depois,
organizar em torno da ABCL um leque
de servigos que valorizassem o associado
e fortalecesse ainda mais nossa uniao”,
ressalta Serafim Meneghel, que preferiu

ndo assumir a presidéncia da entidade, in-
dicando o seu filho Luiz para o cargo.
Mesmo assim, os criadores o destacaram

para a posi¢ao de conselheiro benemérito
da ABCL.

Olhos no futuro— Serafim Meneghel
mantém uma posi¢do de sobriedade em
relagdo aos negocios da Estancia 3M. Na
linha de frente dos negocios estd o filho
Luiz. No entanto, 0 seu espirito empre-
endedor permanece nas pequenas coisas.
As decisdes estratégicas sdo tomadas em
comum acordo.

O projeto pecudrio atingiu dimensao
respeitavel. Atualmente, a 3M conta com
um rebanho total de cinco mil bovinos,
dos quais quatro mil sdo animais comer-
ciais, 200 sdo produtos cruzados de nelo-
re/limousin e 800 sdo puros de origem.
Esta ai um dos maiores pélos de criagdo
de limousin no Brasil e aquele que ¢ con-
siderado o mais importante deles.

Missdo cumprida? Nem pensar. Sera-
fim quer sempre mais. Apos projetar e fa-
zer acontecer o projeto genético de uma
raga de corte de origem européia adapta-
da as condigdes brasileiras — o touro li-
mousin cobre bem a campo, a fémea € uma
boa mie e os resultados dos produtos cru-
zados sdo excelentes —, novos desafios
estio sendo colocados a frente de Mene-
ghel. “Agora é a vez do animal funcional,
mais rustico e produtivo”, diz. Para tanto,
a Estancia 3M volta seu investimento para
bovinos limousin mochos.

Trata-se de mais um segmento novo,
que comega a merecer a aten¢do de um
grupo de criadores interessados em apro-
fundar ainda mais a eficiéncia e o resulta-
do econdmico na pecudria. A 3M também
est4 na vanguarda dessa tendéncia. A par-
tir da aquisi¢ao do reprodutor mocho nor-
te-americano Wulfs Gamali, foi dada a
largada para um novo ciclo de negocios
na propriedade. Mas o investimento na li-
nhagem mocha ja ¢ feito por Meneghel
h4 algum tempo. Atualmente, em torno de
20% do rebanho limousin puro sio mo-
chos. Em 1998, 140 produtos dessa linha
genética nasceram na fazenda de Marilan-

Hoje, o filho Luiz
Meneghel estd na
linha de frente da
M

dia do Sul. “O animal mocho ganha a pre-
feréncia em muitos projetos de cruzamen-
to. Em varias partes do mundo, ela ja des-
banca o aspado. Estamos simplesmente
acelerando sua introdugéo no Brasil, ofe-
recendo uma nova alternativa para o con-
tinuo desenvolvimento da pecuaria naci-
onal”, ressalta Serafim Meneghel.

Iniciativas como essa estdo no sangue
do patriarca da familia Meneghel. Expres-
sdo calma, mas enérgica, Serafim sabe
como poucos administrar as ansiedades e
realizar os seus sonhos. Esta atuagio esta
presente nos mais infimos detalhes de sua
trajetoria. Desde os tempos remotos em
que sua familia vivia da cana-de-agicar
aos periodos mais recentes, em que O €s-
pirito empreendedor voltou-se decisiva-
mente para a pecudria de corte, a chama
que da disposi¢do a vida esta presente em
Serafim Meneghel.

E ndo se pense que 0 Sucesso no mun-
do dos neg6cios mudou 0 homem. Como
membro vitalicio daquela nata de baluar-
tes do agronegécio brasileiro, Meneghel
mantém hébitos modestos e caseiros. Di-
ficilmente ele & visto fora do eixo de Lon-
drina. Mesmo nos grandes eventos liga-
dos a raga que tanto aprecia, Serafim pou-
co aparece. Seu filho Luiz, pelo contra-
rio, faz jus a tradigdo do sobrenome € €
presenga constante em exposigoes, leiloes
e demais acontecimentos ligados a pecu-
aria nas principais pragas do Pais. Enquan-
to isso, Serafim pode se dedicar mais a
outros projetos. Um deles € a fundagdo
que leva o seu nome. A Fundagdo Sera-
fim Meneghel mantém a Fazenda Dr. Le-
ocadio José Correia, em Bandeirantes/PR,
que presta atendimento educacional e ori-
entacfio a criangas carentes do municipio.
Atualmente, cerca de 150 meninos de seis
a 18 anos participam do projeto. E a ma-
neira de Serafim garantir um futuro me-
lhor para os jovens deste Pais, como vem
fazendo ha mais de 30 anos no segmento
pecuério. Fd
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m quase trés décadas, a Coope-
E rativa Agropecuaria Mourdoense

(Coamo), com sede em Campo
Mourdo/PR, vem logrando sucesso e de-
senvolvendo a atividade agropecuaria de
varias regides do Parana e de Santa Ca-
tarina. Entre as razdes determinantes
para isso estdo 0 apoio e a participagao
dos seus mais de 17 mil cooperados, o
trabalho eficiente dos seus colaborado-
res e a condugdo competente de sua di-
retoria, sob o comando do diretor-pre-
sidente, engenheiro agrénomo José
Aroldo Gallassini. Por sua atuagio,
Gallassini ja foi contemplado com vari-
os titulos de lideranga nacional nos se-
tores agricola e de cooperativismo, tan-
to em nivel estadual como nacional. Na
verdade, a trajetoria da Cooperativa —
a maior da América Latina — se con-
funde com a vida de Aroldo Gallassini.
Nao da pra falar do criador sem citar a
sua obra.

Galassini comegou a trabalhar aos 13
anos, numa loja de calgados em Brusque/
SC e, posteriormente, nas Industrias Re-
naux, também sediada no mesmo muni-
cipio. Aos 18 anos, prestou o servigo
militar em Curitiba, paralelamente aos
estudos no periodo noturno. Servindo o
Exército e residindo em Curitiba, traba-
lhou no Banco Noroeste e na estagao ro-
doviaria, além do Banco do Comércio —
durante o periodo em que se preparava
para o vestibular. Até ser convidado para
gerenciar uma agéncia deste banco, atuou
em varias se¢des, como cobrancga, conta-
bilidade, controle geral e caixa. Mas aca-
bou recusando o convite para poder de-
dicar-se aos estudos preparatérios do ves-
tibular para Agronomia.

Embora a regido de Brusque, onde
nasceu, seja montanhosa, o presidente
da Coamo sempre demonstrou gosto
pela agricultura. Formou-se engenheiro

-agronomo em 1967 pela Universidade

Federal do Parana. Seu primeiro empre-
go foi na antiga A_carpa, hoje Emater.
No inicio da carreira, prestou servigos
temporarios em Imbituva, onde foi con-
vidado a ficar definitivamente. Porém,
acabou optando por uma nova regido.
Na ocasido, soube da existéncia de uma
vaga na Acarpa do municipio de Cam-
po Mourdo e aceitou o desafio.

Em 1968, Gallassini encontrou gran-
des dificuldades ao chegar a Campo
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A visao cooperativista
que criou um impeério

Mourio. A regido era desprovida de tec-
nologias agricolas, sem contar sequer
com meia duzia de tratores. Havia, na
época, algumas lavouras de arroz, mi-
lho e algoddo, mas as terras eram aci-
das, fracas e desvalorizadas.
Realizando seu trabalho na Acarpa,
deu especial aten¢do as diretrizes do 0r-
gdo governamental, incluindo a funda-
¢do de uma cooperativa em Campo
Mourao, apesar de ter havido outras ten-
tativas frustradas anteriormente. Nessa
época, houve vérias reunides — todas
com participa¢do ativa de Gallassini
—, até que no final de 1969 foi realiza-
do um evento que contou com a presen-
¢a de 110 liderancas agricolas. Com o
apoio de outros 79 agricultores, José
Aroldo Gallassini atingiu o seu objeti-
vo e concretizou a fundagdo da Coamo,
em 28 de novembro de 1970. No inicio

JOSE AROLDO GALLASSINI,
diretor-presidente da Cooperativa
Agropecuaria Mouraocense (Coamo)

das atividades da cooperativa, Gallassi-
ni era o assessor direto do presidente
Fioravante Jodo Ferri.

Em novembro de 1974, com a morte
de Ferri, a Coamo perdeu o seu presi-
dente e um de seus fundadores mais en-
tusiastas. Foi entdo que os produtores
encontram em Gallassini o homem ide-
al para substituir Ferri. Disciplina, aus-
teridade e competéncia foram os princi-
pios que embasaram a atuagdo de
Gallassini a frente da Coamo, envolven-
do com seu jeito simples e correto de
ser ndo s6 os cooperados, mas também
a equipe de colaboradores, que juntos
estdo construindo dia-a-dia uma coope-
rativa cada vez mais forte e totalmente
voltada para o atendimento das necessi-
dades do seu quadro social.

Sua dedicagdo & causa cooperativista
deu frutos. A Coamo detém o titulo, hoje,
de maior cooperativa da
América Latina, uma das
maiores empresas do Pa-
rana. Com receitas glo-
bais superiores a R$ 1 bi-
lhdo, a Coamo esta situ-
ada na 71* posigdo entre
as maiores empresas do
Pais. No ranking das 500
maiores empresas da
Ameérica Latina, a Coo-
perativa — que tem en-
trepostos em mais de 40
municipios paranaenses
e catarinenses — apare-
ce na 214" posi¢ao.

Simplicidade, com-
peténcia, determinagao,
austeridade, lideranga e
persisténcia sdo algumas
das virtudes de José
Aroldo Gallassini que,
radicado em Campo
Mourdo ha mais de 30
anos, tem uma atuacao
destacada na comunida-
de regional e estadual. E
fundador do Rotary Clu-
be Campo Mourdo,
membro da Associag@o
Comercial e Industrial
de Campo Mouréo,
vice-presidente da Orga-
niza¢do das Cooperati-
vas do Parana (Ocepar)
e do Conselho Delibera-



tivo da Federagdo das Industrias do Es-
tado do Parana. Entusiasta do movimen-
to cooperativista, que acredita ser a so-
lugdo para os problemas da agricultura
pela organizagdo, unido e participagio
dos produtores, Gallassini que tem como
meta a melhoria continua da qualidade
e do profissionalismo.

Com o objetivo de dar o suporte ne-
cessario a produgdo, a Coamo esta ao
lado dos seus cooperados desde o pla-
nejamento do plantio das lavouras até a
comercializagdo. O trabalho de base é
realizado por uma equipe formada por
103 engenheiros agrénomos, 26 técni-
cOs em agropecuadria, oito médicos ve-
terindrios e um engenheiro florestal, que
indicam aos cooperados a utilizagio da
melhor semente, melhor época de plan-
tio, melhor técnica de produgdo e me-
lhores fertilizantes e defensivos.

Seguindo a filosofia adotada desde
o inicio de sua fundagdo, Gallassini, jun-
tamente com a sua equipe da Diretoria
Executiva, vem dando atencdo especial
aos seus cooperados. Criou e implantou
programas especificos de apoio & pro-
dugdo visando o incentivo e a pratica da
diversificagdo da propriedade agricola,
bem como contribuiu para a fixagdo do
homem & terra. O dirigente também se

mostra incansavel na busca de alterna-
tivas econdmicas viaveis a manutengao
da pequena propriedade.

Sozinha, a Coamo recebe cerca de

Gallassini, na lavoura: valorizacio do associado
e profissionalizacdo administrativa levaram a
Coaperativa ao topo do agribusiness

3,5% da produgio brasileira de grios e
fibras e responde por 16% da colheita
estadual. Mas para se conseguir este su-
cesso, Gallassini faz questdo de afirmar
que a atuacdo do quadro de colaborado-
res € fundamental. “Nossa empresa ndo
estd somente calcada no montante dos
seus bens de capital, mas também na va-
lorizagdo dos recursos humanos, que
abrangem mais de 3,7 mil colaborado-
res, exemplos de dedicagio e eficiéncia.
Por isso, seguimos uma politica de pro-
fissionalizagdo administrativa, com
constantes investimentos em treinamen-
tos do nosso setor humano™, ressalta.
Com satisfagfio, esse catarinense de
Brusque, com lideranga indiscutivel no
cendrio do agribusiness brasileiro, refor-
¢a a tese da necessidade de que as coo-
perativas sejam administradas como em-
presas, objetivando sempre uma presta-
¢do de servicos com qualidade e eficién-
cia para o desenvolvimento técnico, eco-
némico e social ndo s6 dos cooperados,
mas também dos seus familiares, bem
como da sociedade como um todo. FJ

ANUNCIE SEU PRODUTO/SERVICO
NO MAIOR MERCADO CONSUMIDOR DO RIO GRANDE DO SUL
E NA EMISSORA MAIS OUVIDA PELAS PESSOAS
QUE DECIDEM E TEM PODER AQUISITIVO.

A Regido Metropolitana

de Porto Alegre abriga

a maior massa consumidora
de nosso estado e concentra
quase 100% das decisdes
politico-econémicas do
Rio Grande do Sul.

Seu potencial de consumo
supera 60% do PIB.

A RADIO LIBERDADE FM
lidera a audiéncia do piiblico
adulto (idade superior a 25 anos)
classes A/B e A/B/C ha muitos
anos, em toda esta imensa
massa consumidora.

GENTE QUE DECIDE E TEM
PODER AQUISITIVO.

Que outros argumentos vocé precisa para anunciar na emissora das pessoas que decidem
e tém poder aquisitivo... na regido mais rica do Rio Grande do Sul.

RADIO LIBERDADE FM - 50kw - cobertura: 200 municipios

Av. Protasio Alves, 2959/306 - bairro Petrépolis - Porto Alegre - RS - Fone/fax: (051) 334-4778 - 338-4665
A PARTIR DE JULHO/98 NO SATELITE CONSAT (TECSAT) PARA TODO O BRASIL




SHOW RURAL COOPAVEL

Tecnologia em alta no PR

direcdo da Cooperativa Agrope-
! s cuéaria Cascavel Ltda (Coopavel),
no Parand, estd preparando cui-
dadosamente 72 hectares do seu Centro
Tecnolégico (CTC) para o Show Rural
Coopavel/99, que acontecera entre os
dias 8 e 12 de fevereiro, das 8 as 18 ho-
ras. Nesta 11°* edi¢do, estdo previstos mais
de 4.500 experimentos, tanto na drea de
agricultura como de pecudria. Ao lado
desses experimentos, serdo proferidas
cerca de 140 palestras, com exemplos
praticos e demonstracdes de tecnologias
corretas comparadas as incorretas. As
palestras serdo proferidas por técnicos da
Coopavel, pesquisadores e profissionais
das empresas de insumos participantes ao
evento. Também serdo proferidas pales-
tras em auditério, por especialistas em
assuntos emergentes.

Na edicdo de 98, participaram 50 mil
produtores rurais de todo o Brasil e exte-
rior. Para este ano, estdo sendo aguarda-
dos mais de 60 mil visitantes. O evento
conta com 150 empresas expositoras que
apresentam as mais modernas tecnologi-
as do setor.

O Show Rural Coopavel nio é feira
de negdcios, mas uma grande escola a céu
aberto, onde o pressuposto bésico € a di-
vulgacdo de informacdes tteis aos agri-
cultores. “Além de conhecer as novas tec-

nologias, o visitante ainda tomard contato
uma série de alternativas para a diversifi-
cacdo da propriedade”, diz o agrénomo
Rogério Rizzardi, gerente da drea técnica
da Coopavel e coordenador do evento ao
lado do presidente Dilvo Grolli.

Cooperativa é dona
de nove indistrias

Coopavel é uma cooperativa agrope-

cudria formada por produtores rurais
de 13 municipios da regido oeste do Parand
e fundada em 15 de dezembro de 1970. Atua
praticamente em todos os setores do interes-
se do produtor rural e conta com 3.700 as-
sociados. No momento, sao 2.200 funciond-
rios, mas este quadro deverd se ampliar para
3.500 até o final deste ano, quando serdo
inauguradas novas indistrias. Na sua drea
de abrangéncia, estdo instaladas 18 filiais
(entrepostos) que recebem toda a produgdo
agropecudria dos associados, como milho,
soja, algoddo, feijdo, arroz, trigo, triticale,
aveia, além de processar aves, suinos, bovi-
nos e leite. A capacidade de armazenagem

de grdos € de seis milhdes de sacas.

O parque industrial da Coopavel é for-
mado por nove indistrias, sendo: frigorifi-
co de suinos, que abate 400 cabegas/dia;
indiistria de laticinios, que recebe 40.000
litros de leite/dia; indistria de ragdes, que
tem capacidade para produzir 12.000t/més;
unidade de esmagamento de soja, com ca-
pacidade p/150.000 t/ano; unidade de reci-
clagem de subprodutos vegeltais, que pro-
cessa 6.000t/ano; unidade de descaroga-
mento de algoddo, que absorve um milhdo
de arrobas/ano; unidade de fertilizantes,
com capacidade para 60.000t/ano; unida-
de de beneficiamento de sementes, que pro-
duz 300 mil sacas/ano; frigorifico de aves,
gue abate 130 mil frangos/dia. E mais: la-
boratorio de controle de qualidade, 160 ca-
minhoes proprios e 110 veiculos para assis-
téncia técnica aos associados.
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Temas: herbicidas em soja e milho,
hibridos de milho, adubacio de cobertu-
ra, adubagdo de base, adubacio foliar,
plantio direto, cultura do feijdo, insetici-
das, fungicidas, pulverizacdo, manejo de
pragas e doengas, agrostologia, pecudria
de corte, pecudria de leite, ovinocultura,
suinocultura, minhocas, silagem, integra-
¢do lavoura-pecudria, apicultura, pisci-
cultura, cultivos de subsisténcia, floricul-
tura & paisagismo, hidroponia, avicultu-
ra, irrigagdo etc. Os fabricantes de ma-
quinas irdo aproveitar a oportunidade
para langar novos produtos. EJ

i ONDE FICA l

O CTC - Centro Tecnolégico Coopavel
fica as margens da BR 277, km 578, em
Cascavel/PR. Telefones para maiores
informacgoes (045) 225-6885, 220-5066,
220-5010 e fax 220-5110. Home page:
www.lbrasil.com/coopavel

Divulgagio: Nery Cardoso
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MECANIZAGAO |

Suas colheitadeiras

estio em ponto de bala? =

Quanto mais cedo o produtor se
preocupar com o estado de suas mdquinas,
mais tranguiila serd sua colheita

Cldudio Alves Moreira / Afonso Peche Filho
Centro de Mecanizagdo e Apoio Agricola (CMAA)
Instituto Agronémico — Estagdo de Jundiai/SP

aqui hd pouco, as lavouras da

safra de verdo estardo entran-

do no estdgio final de produ-
cdo, os graos estardo formados e o pro-
cesso de maturacdo em muitas dreas ja
foi iniciado. As atividades operacionais
ficardo reduzidas e nas propriedades or-
ganizadas a ordem serd estruturar o pro-
cesso operacional da colheita.

Dentre as providéncias a serem to-
madas estdo os preparativos relaciona-
dos com o estado estrutural da colhei-
tadeira automotriz. Normalmente, a co-
lheitadeira fica guardada em um barra-
cdo ou em outro local, protegida con-
tra a aclo destrutiva do tempo desde o
término da safra. Nessa ocasido, a m4-
quina deve ter sido lavada no seu inte-
rior e exterior, como também retirados
todos os residuos de cereais que possi-
velmente tenham ficado acumulados
dentro da maquina.

Perto do inicio da nova fase de co-
lheita, cabe uma inspe¢do detalhada
como também uma nova lavada. Para
isso, sugerimos alguns procedimentos
bésicos recomendados pelos fabricantes.

As correntes dos elevadores de
grdos, de palhas e da retrilha — que
foram ou que deveriam ter sido unta-
das com uma mistura de 6leo e combus-
tivel — devem ser removidas e exami-
nadas detalhadamente, e novamente la-
vadas com combustivel, para que sejam
retirados possiveis agentes abrasivos
aderidos. Isso também vale para outras
correntes existentes na maquina. Elas se-
rdo reguladas através de uma leve pres-
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sdo com os dedos no ponto médio da
corrente, permitindo uma deflexio de
1% a 2% em relagdo 2 distincia entre
os centros das rodas dentadas. Na insta-
lagdo das correntes, é fundamental ob-
servar se a posicio do contrapino esti
de acordo com o sentido de rotagdo e se
as rodas dentadas estdo alinhadas.

Indiscutivel é a importéncia das cor-
reias para uma colheitadeira. Uma vis-
toria detalhada é fundamental. Para
isso, € necessério que cada uma das cor-
reias seja examinada visualmente, a fim
de eliminar aquelas que apresentarem
qualquer tipo de danificagfo, como ra-
chaduras, ressecamento, desgaste ex-
cessivo. E importante checar e elimi-
nar qualquer fonte de residuo de 6leo
Ou graxa que porventura esteja conta-
minando a superficie das correias, mes-
mo que seja uma pequenina quantida-
de, pois esses residuos aceleram o pro-
cesso de degradagdo e provocam danog
inesperados. Para resolver o problema
de correias contaminadas, promover
uma lavagem com dgua e sabdo ou de-
tergente neutro (fraco). Na montagem
das correias, alguns pontos merecem
ser destacados: adequacio da correia
certa para cada polia; ndo misturar pe-
cas novas com velhas; colocag@o utili-
zando o giro da polia para nio forcar a
entrada no canal; verificar o alinhamen-
to de eixos e polias.

O esticamento pode ser considera-
do como o procedimento operacional
que mais influencia na performance das
correias; quando muito frouxas, causam

Fotos: A Granja
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patinamento e superaquecimento, 0 que
limita sensivelmente a capacidade ope-
racional e também reduz a vida das
mesmas; quando muito esticadas, cau-
sam superaquecimento e esforgos'des-
necessdrios sobre os mancais e €1X0s,
reduzindo a vida destas pegas e da pro-
pria correia.

Na checagem dos pneus e estrutu-
ras componentes do sistema de roda-
do, é aconselhdvel verificar a calibra-
gem e encher os pneus com as pressoes
recomendadas pelo fabricante da ma-
quina e contidas no manual, aprovel-
tando para inspecionar as vdlvulas dos
bicos e verificar se estdo protegidas
pelas tampas. Qualquer ddvida sobre o
estado de um pneu, 0 mesmo deve ser
retirado e examinado internamente. Um
exame na convergéncia das rodas é




muito importante. Ele é feito ajustan-
do-se a barra da dire¢do de modo que a
medida da distincia entre rodas trasei-
ras na parte superior seja 10 a 12mm
menor do que a distdncia entre essas
rodas na parte inferior. Essa regulagem
facilita a dirigibilidade da colheitadei-
ra e aumenta a vida ttil dos pneus. E
sempre importante verificar as condi-
gf’.)es de terminais, buchas da manga de
eixos, cubos de rodas e pinos graxei-
ros. No caso da mdquina utilizar um ro-
dado do tipo esteira, é preciso reaper-
tar todos os parafusos, bem como pro-
mover uma checagem completa e lubri-
ficagdo dos componentes que permitem
a articulacdo.

~ Uma verificagdo nas condigdes do
sistema de arrefecimento pode ser de-
sencadeada a partir do esgotamento to-

tal da dgua do radiador € do bloco do
motor, enchendo-os com dgua limpa
misturada com aditivos antioxidantes.
Posteriormente, é preciso certificar-se
de que a tela rotativa € a colméia do
radiador estio realmente limpas, bem
como se ndo hd vazamentos em man-
gueiras ou presilhas soltas. Como nor-
ma de seguranga, ter o cuidado ao re-
mover a tampa do radiador ou inspeci-
onar as tabulagdes com 0 motor quen-
te, caso ndo seja possivel esperar que
o motor esfrie para abri-lo.

Com relagio ao sistema de alimen-
tacdo, os procedimentos podem iniciar
pela verificagdo do tanque de combus-
tivel. Se ele nio foi esgotado e lavado
no término da safra, deve-se fazé-lo
agora, eliminando sedimentagdes ou
condensacio de umidade. Verificar

\

igualmente as condicdes dos filtros,
substituindo-os ou limpando-os se ne-
cessério. Posteriormente, sangrar o cir-
cuito deixando-o ajustado para o tra-
balho. Nos filtros e tubulacdes de ar,
as recomendacdes sio no sentido de
checar as condigdes dos elementos fil-
trantes e do pré-filtro, substituindo-0s
se necessario.

No sistema elétrico, as atividades
preparatérias recaem também numa vis-
toria completa em todos os pontos, po-
dendo comecar por uma andlise deta-
lhada das condigdes das baterias. Se for
o caso, verificar a densidade da solu-
¢do eletrolitica. Se necessdrio, fazer a
recarga.

Examinar os cabos e terminais, bem
como as tampas, que devem ter seus
orificios eternamente desobstruidos.
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CONFIRA: TODO PROBLEMA TEM SOLUCAO

Problemas

Causas

Solugoes

Perda de graos pelas peneiras

O fluxo de ar € muito forte

A peneira superior esta muito
fechada

O bandeijéo esta sujo

Diminuir a velocidade do
ventilador ou o fluxo de ar
Abrir mais a peneira superior
e, se necessario, limpa-la
Limpar o bandeijao

Excesso de residuos no
tanque graneleiro

O fluxo de ar do ventilador &
insuficiente

As peneiras estao muito
abertas

A extensao da peneira
superior esta muito alta
Muita palha curta
sobrecarrega as peneiras

Ajustar a velocidade do
ventilador ou o fluxo de ar
Fechar um pouco as peneiras
Baixar um pouco a extensao

Graos quebradicos

As plantas estao muito imidas
A velocidade do cilindro é
excessiva

Pouca folga entre o cilindro e o
concavo

O coéncavo esta entupido
Peneiras muito fechadas

Aguardar que as plantas
sequem

Reduzir a velocidade do
cilindro

Baixar o céncavo
Limpar o céncavo

Abrir as peneiras

Vagens nao-trilhadas caindo
do saca-palhas e peneiras

Velocidade do cilindro muito
baixa

Muita folga entre o cilindro e o
concavo

As plantas estao muito verdes
ou umidas

Aumentar a velocidade do
cilindro

Levantar o concavo
Aguardar que as plantas
sequem

Sobrecarga do cilindro

Correia plana patina
Alimentagao excessiva do
cilindro

Pouca folga entre o cilindro e o
concavo

Velocidade do cilindro muito
baixa

Ajustar a tensao da correia
plana

Reduzir a velocidade da
maquina

Baixar o céncavo
Aumentar a velocidade do
cilindro

Vibragao excessiva da barra
de corte

Os dedos da barra nao estao
alinhados

Muita folga entre as pecas da
barra de corte

Alinhar os dedos da barra de
corte

Eliminar as folgas entre as
pecas

Corte irregular das plantas ou
plantas arrancadas

Navalha ou dedos da barra de
corte danificados

Barra de corte empenada
Placas de desgaste das
navalhas muito apertadas

Trocar as pegas danificadas
Desempenar a barra de corte
e alinhar os dedos

Ajustar as placas para que as
navalhas deslizem com
facilidade

Plantas se enrolam no
molinete quando estéo
emaranhadas de ervas
invasoras

O molinete esta muito alto
A velocidade do molinete é
excessiva

Baixar o molinete
Reduzir a velocidade do
molinete

Plantas cortadas
amontoam-se na barra de
corte, ocasionando perdas

Molinete esta muito alto
Plataforma de corte muito alta

Baixar o molinete e deslocé-lo
para trds, se necessario
Baixar a plataforma para cortar
o talo mais comprido

Vagens caem na frente da
barra de corte

| Velocidade excessiva do
| molinete

|
|

Reduzir a velocidade do
molinete

Fonlte: Manual do Produtor, CNPSoja/SLC-John Deere
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Ap6s terminar completamente o exame
e a adequagdo das baterias, com elas
desligadas, iniciar a vistoria do alter-
nador, regulador de voltagem e do mo-
tor de partida. Se apresentarem proble-
mas, o servigo deve ser feito por um
revendedor autorizado.

E preciso, ainda, checar a caixa de
fusiveis buscando deixd-la em ordem
com todos os fusiveis bem conectados
e alguns sobressalentes. Examinar o pa-
inel de instrumentos, substituindo even-
tuais limpadas queimadas ou conecto-
res frouxos. Para que ocorra um per-
feito fluxo de corrente elétrica nos di-
ferentes elementos do sistema, é neces-
sdrio existir uma boa ligacdo com a
massa nos pontos de consumo e, para
1ss0, conexdes danificadas ou deterio-
radas pela corrosao devem ser substi-
tuidas ou reparadas. Os faréis, sinalei-
ras, buzinas, embreagens eletromagné-
ticas, instrumentos e outros componen-
tes devem ser examinados e colocados
em condi¢des de atravessar o periodo
de safra sem apresentar problemas.

Com relacdo ao sistema hidraulico,
o exame pode comegar pelo reservaté-
rio, checando as condicdes funcionais e
de limpeza do filtro do 6leo hidrdulico.
Se necessdrio, deve ser substituido, as-
sim como o préprio 6leo. A bomba, a
vélvula de comando, cilindros, direcdo
hidrostdtica, tubos e mangueiras devem
ser checados individualmente, buscan-
do observar sinais de vazamento, pro-
movendo a limpeza completa.

A mdquina é regulada de f4brica para
trabalhar com uma pressio de acordo
com as exigéncias do projeto especifi-
co do modelo. Portanto, é muito impor-
tante que essa pressio seja aferida nes-
ta ocasido, utilizando para isso instru-
mental adequado. As medi¢des de pres-
sao devem ser realizadas com o 6leo a
uma temperatura de 60 a 80 graus Cel-
sius. Para obter essa temperatura, deve-
se acionar uma alavanca do comando
hidraulico pelo tempo de dois minutos.
Cqm relagdio ao sistema de freio hidra-
ulico, a checagem deve ser direciona-
dg também para as condicdes estrutu-
rais dos componentes, com énfase ao
reservatorio de fluido e regulagem dos
pedais de acionamento.

A vistoria nos sistemas de transmis-
soes passa por verifica¢des no nivel de
0leo, caixa de velocidade do cilindro
batedor, redug¢des finais, caixas de aci-
onamento de facas e caixa redutora de
molinetes para plataformas com barra
de corte e caixa de transmissio de ro-
letes espigadores para plataforma de
milho. Normalmente, é recomendada a
substitui¢do do éleo destes conjuntos

ap—



e posteriormente uma revisido em bus-
ca de possiveis vazamentos em juntas
ou conexdes. As embreagens de segu-
ranga do acionamento do molinete, ou
outras pecas da plataforma, das embre-
agens das peneiras e saca-palhas, tam-
bém devem ser verificadas, pelo menos
para constatar que nao estdo presas.
As partes da colheitadeira que sdo
mais requisitadas — cilindro, ventila-
dor, saca-palhas, peneiras e o bande-
jdo — necessariamente devem ser ve-
rificadas quanto aos seus ajustes, regu-
lagens e pleno funcionamento. O pica-
dor de palhas também é considerado
uma peca de fundamental importéncia.
Por isto, é importante verificar as con-

dicdes de balanceamento e estado es-
trutural dos rolamentos, como também
substituir as facas quebradas por novas.
E salutar lembrar que este procedimen-
to previne danos considerdveis com o
picador ou com a estrutura da miquina
devido ao desbalanceamento do rotor.
As correias do picador devem ser cor-
retamente esticadas.

Um reaperto geral de todas as por-
cas e parafusos, revisdo em tensoes e fa-
digas de molas, exa- g 7
me de elasticidade e
resisténcia de presi-
lhas e outros mate-
riais plédsticos sdo
procedimentos bsi-

0 trator, no periodo da colheita, desem-
penha um papel fundamental, princi-
palmente no transporte de graos, trilha es-
taciondria e operando com colheitadeiras
semimontadas. E sempre bom lembrar al-
guns pontos relativos as condigoes ideais
para o seu pleno funcionamento. Para uma
checagem rdpida do motor, podemos inici-
ar pela busca de vazamentos, normalmen-
te um reaperto geral no motor melhora em
muito seu rendimento. O tanque de com-
bustivel deve sempre ser inspecionado, e
quando for constatada a presenca de bor-
ras ou impurezas diversas, a limpeza ou
lavagem tem que acontecer, da mesma for-
ma que uma verificagdo pormenorizada é
recomendada para os componentes do Sis-
tema de alimentagdo, como € o caso do
copo sedimentador, filtros, tubulagdes e
bomba injetora. Com relagdo ao sistema
de arrefecimento, podemos destacar uma
checagem nas condigdes estruturais do
radiador, principalmente examinado a tam-
pa, a limpeza da colméia, o bujdo do dre-
no e tubo do suspiro, as presilhas e man-
gueira; sdo pegas que devem estar em per-
feitas condigbes, bem como a correia e o
ventilador. A dgua merece destaque nesta
lista de verificagées, pois somente com ela
limpa, livre de contaminante, é que pode-
mos contar com um arrefecimento eficien-
te do motor.

Um exame nas condi¢des de regulagem
do pedal de embreagem também é muito
importante; em tratores com embalagem
dupla, o pedal deve ser ser examinado em
seus diferentes pontos de trabalho. O sis-
tema de freios é outro ponto vital para ser
checado. Novamente um exame comegan-
do pelos pedais ¢ interessante: deve-se ob-
servar as condi¢coes do curso livre, da al-
lura da trava de unido e condigédes inter-
nas para frenagem.

O sistema elétrico pode ser examina-

0 trator também
precisa estar nos trinques

do, comegando pela
bateria, observando as
condigdes de dgua,
placas, tampas e pre-
silhas dos terminais passando por todos os
fios, chegando no motor de partida, gerador,
regulador de voltagem, painel e farcis.

O sistema de rodado também tem que ser
analisado com carinho pelo produtor, pois,
para tracionar adequadamente e com segu-
ranga, alguns detalhes sao fundamentais. Os
pneus devem estar em boas condicées, sem
cortes ou rachaduras, calibrados de acordo
com sua especificagdo e recomendagao pelo
fabricante. Qutro ponto de suma importan-
cia é que deve estar lastrado (com dgua e
pesos no rodado) na sua maior capacidade.
Os lastros frontais e de rodados, bem como
ajuste de bitola, sdo preparativos fundamen-
tais para o bom desempenho. Nos orgdos de
acoplamento do trator, a revisdo é imperio-
sa, sendo que na barra de tragdo, € impor-
tante o agricultor verificar os pinos e presi-
lhas que prendem a barra no chassi do tra-
tor, e isso vale também para os pinos e presi-
lhas que vdo servir para acoplar o cabega-
lho das mdquinas, que irdo ser tracionadas.
E sempre bom lembrar que esses pinos e pre-
silhas devem ter originais sobressalentes.

Com relagdo ao acionamento de mdqui-
nas pela TDP, o agricultor deve averiguar
as condigdes de funcionamento, bem como a
alavanca de transmissdo e embreagem. E im-
portante averiguar se o tratorista sabe me-
xer com embreagem dupla e colocar a RPM
adequada de acordo com as especifacagdes
do projeto de mdquinas acopladas. O exame
no eixo cardd precisa passar por uma andli-
se das condigdes das cruzetas, soldas, pino
de travas e presenga de tor¢oes. Em muitas
mdgquinas, tem-se a necessidade de utiliza-
¢do do sistema hidrdulico, como € o caso das
carretas, que possuem opcionais para aber-
tura/fechamento do carro de descarga. Nes-

cos de agdes preparatorias para que uma
colheitadeira esteja apta a trabalhar dia
e noite colhendo com eficiéncia.

Outro procedimento indispensavel é
a revisdo de todos os bicos graxeiros,
bem como uma lubrificacido total da
mdquina. Para finalizar, € fundamental
que todos equipamentos de seguranca,
como o extintor, sejam revisados e co-
locados em ordem para qualquer emer-
géncia. Fd

te caso, hd de se examinar todo o circuito
hidrdulico do conjunto, passando por uma
andlise das capacidades dimensionais (ver
se agiienta operar em carga plena). E ne-
cessdrio verificar as condi¢coes das man-
gueiras, terminais de acoplamento e nivel
e qualidade do 6leo. Naturalmente que es-
pera-se um reaperto geral do trator, bem
como uma lubrificagdo em todos os pon-
10s.

Principais pontos para revisdo de pré-
colheita em tratores agricolas de pneus

1. Motor

2. Tanque de combustivel, filiros e tu-
bulacoes

3. Bomba injetora

4. Radiador — limpador da colméia,
tampa, suspiros e qualidade da dgua, man-
gueiras e presilhas

5. Ventoinha — correias, rolamento

6. Embragem — curso do pedal, vida
itil dos discos de acionamento da embre-
agem dupla

7. Freios — curso do pedal, trava de
estacionamento, vardo, trava de unido

8. Sistema elétrico — baterias, cabos,
terminais, motor de partida, gerador, pai-
nel, fardis

9. Pneus — calibragem, desgaste, las-
tragem

10. Exame na TDP e eixo carda

11. Barra de tragdo, pinos e presilhas

12. Sistema hidraiilico — pressao do
oleo, terminais, mangueiras

13. Lastros frontais e de rodado

14. Reaperto geral

15. Lubrificacdo completa

A GRANJA - 39







MECANIZAGAO Il

Preparando os ‘“graneleiros”

estes meses que antecedem o pe-

riodo de colheita da safra de ve-

rdo, uma das tarefas fundamen-
tais em propriedades que possuem sis-
temas operacionais mecanizados e que
utilizam a carreta graneleira é a checa-
gem das condi¢des de manutengio des-
tes equipamentos. E que na hora da co-
lheita elas ndao podem quebrar, mesmo
enfrentando condi¢des adversas.

O processo operacional com os tam-
bém chamados “graneleiros” expdem
essas maquinas a enormes esforgos me-
cénicos, pois recebem uma alta descar-
ga de grﬁos em pleno movimento. Para
tanto, € necessdrio que o agricultor te-
nha méquinas resistentes, bem-projeta-
das e, acima de tudo, bem-conservadas,
para ndo quebrarem durante a fase de
colheita. No término da colheita anteri-
or, espera-se que o agricultor, a0 menos,
tenha limpado e lavado a maquina.

Na revisdo de pré-colheita, alguns
pontos sdo importantes de serem men-
cionados, conforme detalha o Quadro 1.

Pode-se sugerir que a revisio come-
ce pelo sistema de rodados, analisando

L

"-r-.f'.q

Antes, porem,
€ preciso fazer uma
verificagdo completa
no equipamento, pra
evitar paradas
desnecessdrias na
colheita

Afonso Peche Filho
Chefe do CMAA/IAC - Estagdo de Jundiai/SP

as condi¢des em que se encontram 0s
pneus, no que se refere ao nivel de des-
gaste, trincas e rachaduras, bem como
as condigdes de calibragem e lastragem,
que devem seguir as recomendacgdes
contidas no manual da médquina ou nas
especificagdes do fabricante de pneuma-
ticos. As rodas merecem atencao, prin-
cipalmente em relagédo a torgdes e trin-
cas, pois, caso forem constatadas, de-

S

vem ser trocadas. Os rolamentos e a
ponta de eixo também carecem de exa-
me e andlise, assim como as soldas €
“presilhas” que fixam o rodado no chas-
sis.

Os modelos que apresentam correi-
as tém que passar por uma andlise mais
demorada, e cada uma destas pecas tem
que ser examinadas

Individualmente, no sentido de um
diagnéstico preventivo contra rachadu-
ras, trincas ou desgastes operacionais
que comprometem o desempenho ope-
racional da maquina.

Além destes exames preventivos, as
correntes e as correias devem ser regu-
ladas, limpas, alinhadas e bem-tensio-
nadas.

Nas caixas de transmissdes, exami-
nar a qualidade do 6leo, principalmente
a viscosidade e nivel de depésito, como
também observar e corrigir se necessa-
rio entupimentos NOs SUSPiros, vazamen-
tos e sons estranhos no interior. Os man-
cais, retentores e rolamentos devem ser
examinados criteriosamente, pois sdo
pegas que, quando quebram, paralisam
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— Quadro 1 — i
O QUE CONSIDERAR NA REVISAO
DE PRE-COLHEITA

1. Limpeza total

2. Avaliagao das condicoes estruturais
do caracol ou rosca sem-fim

3. Revisao operacional nos mecanismos
de regulagem
Ex: registro controlador de vazao

4. Exame detalhado em mancais
e rolamentos

5. Avaliagao das condigoes estruturais
da caixa de transmissao

6. Checagem em correias, correntes
e polias, quando presentes

7. Exame detalhado nos pneus,
rodas, eixos e pegas componentes
dos rodados

8. Avaliagao completa das soldas

9. Observar as condigdes estruturais
dos pontos de engate

10. Lubrificar todos os pontos necessarios

Fonte: Peche Filho, 1997

a miquina completamente.

A rosca sem-fim, ou caracol, mere-
ce um exame especial, devido ser uma
das partes que mais sofre desgaste, como
o atrito provocado pelas sementes. Essa
peca tem que trabalhar livre e estar per-
feita, pois influencia diretamente no ren-
dimento da descarga, podendo também

causar danos aos graos.

As partes mo6veis ou com dispositi-
vos de regulagem, como é o caso do re-
gistro controlador de vazdo, devem ser
analisadas, buscando eliminar emperros
causados pela inatividade ou danos es-
truturais como ferrugem, tor¢des ou que-
bras.

De um modo geral, todas as partes
soldadas devem ser examinadas com de-
talhes, buscando anular qualquer ponto
fraco causado na estrutura da carreta
graneleira.

Da mesma forma que o trator, os gra-
neleiros devem ter seus parafusos e por-
cas reapertados e os pontos de lubrifi-
cagdo em ordem, para passar mais uma
safra fechando o trabalho de colheita
com eficiéncia.

Se o caso for a aquisi¢do de uma car-
reta graneleira nova, seria interessante
que o agricultor consultasse o Quadro
2, que trata de “dicas” para escolha com
base nos componentes opcionais pois
estes é que atualmente tém agregado
mais tecnologia nos modelos oferecidos
no mercado. e

Os componentes opcionais propici-
am uma vantagem considerdvel ao mo-
delo, pois os avangos tecnologicos pos-
sibilitam facilidades no manuselo € ope-
racionalizagdo das graneleiras.

— Quadro 2—
DICAS PARA VERIFICACAO DE
COMPONENTES OPCIONAIS

1. Presenca de controle automatico
de fluxo

2. Tubo de descarga com levante
acionado por controle-remoto

3. Presenga de dispositivos de
pré-limpeza.

4. Presenca de sistemas para alta
velocidade de descarga

5. Acessorio para controle visual
do deposito

6. Presenga de sistemas de
freios especiais

7. Cabegalho de engate com regulagens
e pé de apoio

8. Pneus reforgados (duplados) e
adequados para suportar alta pressao

9. Caracdéis e chapas internas protegidas
contra desgastes precoces

10. Presenga de sistemas e componentes
de prevencao de acidentes

11. Capacidade de carga do deposito
maior do que a capacidade do
graneleiro da colheitadeira

12. Vao livre e dimensdes de rodado que
permitem a versatilidade de trafego

13. Presenga de um grande ndmero de
pontos de lubrificagéo.

Fonte: Peche Filho, 1997

Fabricantes aperfeicoam seus produtos

MASAL

A empresa com sede em Santo Anto-
nio da Patrulha/RS, uma das mais tradici-
onais do setor agricola nacional, destaca
a sua Carreta Graneleira Arrozeira (M-
Leve). Com caracteristicas de equipamen-
to leve, é fabricada com chapas metdlicas
reforcadas, com chassis construido em
viga “U” de seis polegadas, com espessu-
ra de 1/4 de polegada. Segundo o fabri-
cante, isto garante maior robustez ao equi-
pamento, permitindo manuseio ficil e mai-
or estabilidade na locomoc@o. Para facili-

tar a transposicio de
porteiras e para ser

Modelo

guardada em galpdes,

Comprimento da caixa

Largura da caixa

Comprimento total da carreta

Altura: solo/parte sup. da caixa

Altura da descarga

Capacidade de carga
} Peso da carreta (sem pneus)

[ Diametro interno do cano

9500
e 0 cano da descarga é
D dob:rzlt;‘lel. Fotrnec1do,
normalmente, com
;i;g;:: aros 15 X 30, ou simi-
lares 18 X 26, 15X 34
3450mm e outros sob encomen-
8,63m’ da. O modelo 9500
1.220kg apresenta as seguintes
280mm | caracteristicas.
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A fébrica de Ndo-Me-Toque/RS ino-
vou com o langamento da Reboke 9000.
Afinal, segundo o fabricante, esta é pri-
meira carreta graneleira e adubadeira do
Brasil. Possui trés sistemas de descarga:
basculante, grios e adubo. Capacidade
de carga de 9,2m’. Sistema de grdos com
descarga super-rdpida: 1,85m*minuto,
com transmissdo externa. Outras carac-
teristicas: kit abastecedor de adubo, tam-
pas méveis removiveis, tanque de 6.500
litros, trés tipos de rodados: 15 X 30, 18
X 26 e tandem,



o /W

Esta fabrica de implementos localiza-
da em Batatais/SP apresenta o0 GRAN
15000. Tem estrutura resistente, perfei-
tamente equilibrada, com regulagem de
vazio de acordo com o cereal. Outras ca-
racteristicas: defletores especialmente de-
senvolvidos, rosca alimentadora e tubo
de descarregamento de 250mm, permite
descarga total de até 1.000kg/minuto, ei-
xos reforcados, fusivel de seguranga no
carda etc.

O langamento desta fabrica de Cerro
Largo/RS é a graneleira autodescarregé-
vel IBL GS-260, com capacidade para
260 sacos de graos em geral. Novidades:
sistema convencional de quinta roda é
trocado por sistema de eixo com viga
inteiriga flutuante; e pontas de eixos in-
dependentes, acionadas por barras de di-
recdo com ponteiras automotivas. Isto,
segundo o fabricante, melhora a estabili-
dade dindmica, aumenta a seguranga ope-
racional, facilita as manobras (inclusive
naré) e confere funcionabilidade ao equi-
pamento.

Modelo GT16AF |
[ ———— Capacidade de carga (graneleiro) 15.000 litros
[— ] . | - = | | Capacidade de carga (abastecedor) 15.000kg
Velocidade de descarga (graneleiro) 2.500 l/min
. r Velocidade de descarga (abastecedor) 300kg/min
Sediada em Gra’vatal, na Gran- Altura de descarga (graneleiro) 4.:3?3m
de Porto Alegre, é uma das em- Largura de abastecimento (abastecedor) 5,0m
presas que mais investe em pes- Peso aproximado do conjunto 2.000kg |

quisa e melhoramento de produto

no segmento. Sua grande novidade € o
graneleiro de transporte Boelter, mode-
lo Jumbo GT15AF. O equipamento
apresenta dupla utilidade, pois transpor-
ta graos durante a colheita e, na fase de
plantio, abastece com grande eficiéncia
as plantadeiras. Possui uma estrutura ex-
tremamente robusta, que permite o
transporte de até 15 toneladas de carga.
Todos os componentes sdao fixos ao

chassis por parafusos, tornando a ma-
nutencdo rdpida e econémica. A parte
interna possui tratamento superficial em
epoxi, com elevada resisténcia a abra-
sdo e erosdo. O sistema de controle de
vazdo do cano abastecedor de fertilizan-
te por controle-remoto, juntamente com
a ponteira telescépica do cano, propor-
ciona total controle de descarga e liber-
dade ao operador.

Modelo Gran 15000
Comprimento 6,38m
Largura 2,48m
Altura 3.76m
Altura com bica de saida articulada 2,83m
Altura de descarga 3,45m
Distancia entre eixos 3,40m
Bitola 1,90m
Diametro do tubo condutor 0,25m
Peso vazia (sem pneus) 2.500kg
Capacidade de carga 15.000kg

Tempo de descarga (com 15.000kg) 14min

Rodas aro 20

Considerada uma das maiores
e mais modernas unidades fab{is
de implementos agricolas no Pais,
a Fankhauser tem como destaque
a sua linha 800, composta de t{és
carretas. A carreta graneleira
modelo 8070, por exemplo, tem
grande capacidade de carga
(18.000kg), podendo acompanhar
de trés a quatro colheitadeiras na
lavoura. E indicada, portanto,
para extensas dreas. Rapidez de
descarga: em torno de ¢inco mi-
nutos, o esvaziamento s€ da de
maneira homogénea, gragas ao

sem-fim existente ao fundo

XO0.

Modelo Gran GS260 do reservatério, em tpda a =
o L 30 sacos/min sua extensdo. Chassis 10- Ho i g o cana 18.000kg
> soa: s; ee 260 sacos busto e resprvaténo refor- s Ty
CZmp ﬂ;enl:: AT z.é)ssokg gado. E mais: escada de fA-  [Tempo de descanga 5 minutos

,5m . :
STOUTlda CalE 2.25m cil acesso, l_antemas trasei- :nota oo d descaga 40mm
Altura da caixa 2,75m ras, espago interno reforga- ma o:: :a?:::) FE :?.TSDkg A
Atiliadeccarga St do com tirantes, engate do Rodas dia:‘!‘;ims o 16.9 m(" ==
Vnil.tmt.! 20.000 litros cabegalho com mola para Poets T 0% 24" ou180x 24"
Exclusivo sistema de diregdo com pontas de eixos independentes rtecimento de solavan- - T : ;
Rodado para pneus 10,00 x 20 / Com freio automatico incluido amo =i Rodas tias:e:ras ffeu? mesma blola)
s/pneus / Acompanha arco para lonas cos, VélVUIa divisora de ﬂu' ;;,'ummg}'“mp::m“pmﬂ e
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nao falta ONG

José Mauricio de Toledo Murgel
Membro da Sociedade Rural Brasileira (SRB)
Consultor ambiental - Fone (014) 622-1356

D €pois que a expressiao “meio ambi-
ente” entrou na moda, centenas de
pessoas bem-intencionadas passaram a
se intitular “ecologistas”, mesmo sem ter
gualquer conhecimento ou estudo na
matéria. E como se, num passe de mé-
gica, mesmo sem estudo, as pessoas se
auto-intitulassem médicos ou engenhei-
ros.

Se apenas os bem-intencionados op-
tassem por este caminho, seria facil uma
corregdo de rumo, pois, sendo bem-in-
tencionados, acatariam um raciocinio 16-
gico. O pior sdo aqueles que entraram
por este caminho por ser o mais fécil de
atingir os agricultores e 0s proprietari-
08 rurais, por razoes de {deolczgla.

Quando as organizagdes nao-gover-
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namentais (ONGs) internacionais sub-
sidiam movimentos contra a exploracio,
mesmo racional, da Amazonia, quem
ganha sdo apenas as multinacionais que
operam em mineragdo ou em biodiver-
sidade, as que prospectam plantas para
fabricar remédios e produtos naturais.
Sdo “missiondrios” que, ao invés da Bi-
blia, carregam microscopios e alta tec-
nologia de prospeccio.

Quando outras ONGs patrocinam
movimentos contra a constru¢ao de uma
saida para o oceano Pacifico, seja por
rodovia asfaltada ou estrada de ferro,
quem ganha sdo os produtores de soja
dos Estados Unidos. E que, embarcan-
do pela Calif6rnia, no Pacifico, colocam
seus produtos na Asia por precos infe-

A Granja

E MEIO AMBIENTE

riores aos brasileiros, apenas pela dife-
renca de frete. O produto americano sai
direto; o nosso tem que dar uma volta
de mais de 10 mil quilémetros e passar
pelo Cabo Horn para chegar aquele des-
tino. Embora a soja americana seja mui-
to mais cara que a brasileira, por razoes
de terras e saldrios maiores, chega 2 Asia
mais barata que a nossa.

Quando movimentos brasileiros de
esquerda criam obstdculos de toda a or-
dem para nosso setor sucroalcooleiro,
quem sai ganhando € o agicar cubano
que, embora mais caro pela incompetén-
cia socialista, equipara-se ao nosso pe-
las dificuldades impostas ao setor.

Quando, por ameacas mentirosas de
desabastecimento, produtos agricolas
sao importados, pouco antes da época
da nossa colheita, quem perde sio og
nossos produtores agricolas, sejam de
arroz, alho, cebola, frutas e muitos ou-
tros.

No estado de Sdo Paulo, sob o pre-
texto de proteger os mananciais de dgua
potdvel, o governador j4 editou um de-
creto que cobra pelo uso da 4gua. Se um
boi beber no rio, a dgua é gratuita, mas
se o agricultor colocar uma bomba para
abastecer sistemas de irriga¢do ou, mes-
mo bebedouros centrais, esta 4gua serg
taxada.

As estradas paulistas, destinadag
também ao escoamento da safra, estzg
ganhando dezenas de postos de pedigio
Nos pedagios antigos, a taxa é de R$
4,40 por passagem, pagando em um s6
sentido. Nos novos, no entanto, o custo
¢ de “apenas” R$ 3,70, s6 que pagando
nos dois sentidos: R$ 7,40 no total. 0
estado de Sdo Paulo tinha 44 postos de
peddgio; estdo construindo mais 25...

Nossos institutos de pesquisa foram
sucateados, e seus pesquisadores tive-
ram um achatamento salarial de quase
50%. Com isto, a produgio agricola —
paulista e brasileira — esté estagnada,
enquanto que a da Argentina pratica-
mente dobrou nestes tltimos anos.

Antigamente, dizia-se que a agricul-
tura era a arte de empobrecer alegremen-
te. Hoje, continua empobrecendo, mas
com muita amargura... Fa
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EXPOGRANJA/99

As maquinas nao
param de trabalhar

A menos de trés meses de sua
realizacdo, a organizagdo da primeira
eira agricola dindmica do Rio Grande

do Sul trabalha a todo o vapor para
formar as lavouras e aprontar o local
para o publico e expositores

Jomar F. Martins
Editor

de informacdes técnicas e de novidades no agribusiness,

operdrios e agronomos, debaixo de “sol a pino”, ddo o
melhor de si para tornar a primeira Expogranja uma realidade.
Pra quem estd tomando contato somente agora com este assun-
to, é bom saber que a drea escolhida para a realizacdo da
Expogranja estava praticamente “bruta”. Hoje, a fazenda
de 120 hectares localizada na altura do km 132, da BR-
290, em Eldorado do Sul, na Grande Porto Alegre, vive
um outro clima. Todas as dreas destinadas a implantagéo
de lavouras foram analisadas por técnicos competentes e,
dentro dos melhores ditames da ciéncia agrondmica, cor-
rigidas com calcdrio e devidamente adubadas. Cada par-
cela, conforme levantamento efetuado, recebeu seu qui-
nhio certo de adubo e calcdrio: nem demais, nem de me-
nos. S6 na medida certa.

Posteriormente, estas dreas foram plantadas com
soja, milho, arroz e pastagem, para 0s modulos de fe-
nagdo. Aqui, O mesmo procedimento. As parce_las re-
ceberam a melhor semente, no espagamento mais ade-
quado e foram trabalhadas pelas melhores méquinas
do mercado. S6 assim se garante um stand perfeito,
que dé a produtividade esperada, facilite os tratos
culturais que vém na seqiiéncia e otimize a colhei-
ta, no coroamento do processo. As fotos impressas
nestas duas paginas, tiradas no inicio de dezem-
bro, ainda ndo mostram a pujanca do local, mas
dio uma boa idéia do que se avancou desde que a
4rea comecou a ser trabalhada, no més de novem-
bro. Pra quem mexe com agricultura, poucas coi-
sas sdo tdo bonitas de se ver como uma soja ver-
dinha, vigosa, como que anur}mando um tempo
de prosperidade... Ou tao motivadoras quanto o

reco da saca de arroz, j ultrapassa a casa dos
R$ 20,00. Agora, é cuidar das lavouras e se
preparar para as demonstragoes dindmicas de
colheita, que devem mobilizar 0s fabricantes

E nquanto o leitor folheia esta edi¢io de janeiro em busca
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de mdquinas e insumos, de 24 a 28 de marco.
Com relagdo a infra-estrutura, a previsdo € de que toda a terrapla-
nagem esteja concluida jd na primeira quinzena de janeiro, pois as
retroescavadeiras, os tratores pesados e as motoniveladoras sé pa-
ram quando quando a chuva “castiga” o terreno, como aconteceu em
dezembro.
Da mesma forma, os operérios jd comegaram a fazer as redes
elétrica e hidrdulica, para viabilizar a operacionalidade dos estan-
des, locais de cursos e demais setores de apoio. Tudo para garantir
conforto ao piiblico e expositores.
As grandes empresas que produzem bens e servigos para o agri-
business, acostumadas a participar das grandes feiras, também vém
prestigiando a Expogranja. Segundo levantamento do coordena-
dor da mostra, Eduardo Hoffmann, mais de 50% dos estandes ja
foram comercializados. Sao empresas de implementos, tratores,
colheitadeiras, de sementes, defensivos, entre outras, que, por
conhecerem a for¢a da revista A Granja, resolveram apostar
nesta iniciativa. Alids, nossos tradicionais anunciantes ha mui-
to tempo, nos exigem uma feira dindmica destas, a dnica que
terd test-drive. Estamos trilhando o mesmo caminho das revis-
tas Prairie Farmer, que organiza o Farm Progress Show, nos
Estados Unidos; e Chacra, responsdvel pela Expochacra, na
Argentina.
O apoio que chega dos leitores, dos nossos clientes em-
presérios e das vdrias instituigdes piblicas e privadas s6 vém
a reafirmar a decisdo de que estava na hora de se criar uma
expo-feira dindmica deste nivel na regido Sul.

Na edicio de fevereiro, teremos outras noticias.

Até 14, nossos funciondrios e colaboradores continuardo
trabalhando dia e noite para fazer uma grande Expogranja.

- SEIMERS
Sindicats das Inddatrias de
Miquinas e Implementos.

Agricelas na Rio Graade do Gul
Porto Alegre, 17 de novembro de 1998,

Ref - EXPOGRANIA

1* Feira Dindmica de Negocios Agricolas do RS

de 24 a 28 de margo de 1999,

Eldorado do Sul. RS

Prezados Senhores,

Com satisfagiio recebemos a noticia de que & revista A GRANJA tomou a iniciativa de

criar no Rio Grande do Sul uma feira di P dirigida & agri )

Neste sentido, registramos com prazer que este projeto hd muito tempo esperado pelos
associados do SIMERS ja é uma realidade com data da de realizagd

A drea de 120 hectares, junto & BR 290, municipio de Eldorado do Sul, RS, 30 minutos
de Porto Alegre, esta sendo preparada para servir de palco para todo o setor ligado aos
agronegocios de nosso Estado.

Entend que o ) & ext favorével para a agroindistria desenvolver
a sua criatividade no propésito de obter uma agricultura cada vez mais profissionalizada e
tecnificada

Neste sentido, o posici de marcas, modelos, produtos e novos langamentos.
assim como a alavancagem do crescimento de vendas passa a ser um objetivo de marketing
permanente das empresas associadas.

Evidentemente, o SIMERS como tem feito com cventos similares, ¢ parceiro destes
objetivos comuns,

Maiores informagdes sobre a EXPOGRANJA podem ser obtidas diretamente com os
senhores Eduardo Hoffmann ou Paulo Dahne, através do telefone (051) 233-1822 ou pelo
¢ mail mail@agranja.com

Certos de estarmos bem cumprindo nosso objetivos associativos, apresentamos nossos
melhores saudagdes.

Atenciosamente,

foer 3 G

Roberto Brauner Penteado
Presidente
Visile nossa homepage ( www. simers.com, br)
Av. Assis Brasil. 8787 - Porto Alegre, RS - 91140-001 - Fone (051) 347-8787 ramal 8404 - Fax (051) 364.1460
E-mail: simers@portoweb com.br
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TRIBUTOS

-0 fardo que o campo carrega

l l m levantamento comparativo fei-
to pelo Instituto Brasileiro do Di-
reito Agrério (IBDA), com base

em dados de 1997, demonstra que, entre
os paises integrantes do Mercosul, o Bra-
sil é o que cobra os mais altos impostos
sobre a produgdo e os mais pesados en-
cargos sociais. E, também, a tnica na-
¢do onde a exportagio de produtos agri-
colas e semi-elaborados até recentemen-
te era tributada.

O IPI brasileiro detém o recorde des-
cabelado de chegar a aliquota de 365,6%
— mais que o triplo do segundo coloca-
do, o Uruguai, cuja taxa mais alta € de
102%. O ICMS nacional chega a 25%,
enquanto a média do Cone Sul € de 16%.

No lastimdvel campo dos encargos
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O advogado e
tributarista Eduardo
Diamantino Bonfim e
Silva mostra como o

Brasil inventou o
subsidio ao contrdrio na
agricultura

sociais, o empresdrio brasileiro chega a
comparecer com 38,7% de sua folha de
pagamentos, enquanto a média no Mer-
cosul mal chega aos 28%.

Este custo € agravado, ainda, pelo fes-
tival de taxas e contribui¢cdes cobradas

por miltiplos érgaos, como Ibama, Se-
nar, Incra, FNDE, Contag, entre outros.

quuanto i$s0 ocorre no pafs que tem
0 maior potencial ndo-explorado do pla-
neta, a Unido Européia chega a compro-
meter 80% de seu orgamento em um se-
tor agricola ineficiente.

A participagdo da agropecuéria no
PIB brasileiro, segundo levantamento do
IBGE, ¢ de 12.2%, apenas 1,9% a mais
do que representam os aluguéis (locagdes
de forma geral). Indistria fica com
33,6%.

O protecionismo agricola europeu,
traduzido em nimeros absolutos, repre-
senta cerca de US$ 50 bilhdes anuais em
subsidios & produgio rural.

Na reunido da Organizagio Mun- p

A Granja
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MANTOVANI

ROBUSTEZ E EFICIENCIA COMPROVADA,
HA MAIS DE 35 ANOS

PLATAFORMAS COLHEITADEIRAS

DE MILHO DE: 3, 4, 5, 6, 7 E 8 LINHAS,
ACOPLAVEIS NAS AUTOMOTRIZES
MASSEY, SLC, NEW HOLLAND, DEUTZ,
IDEAL, CLAAS E OUTRAS.

} . o

TRANSMODULO PARA TRANSPORTE
DE FARDOS DE ALGODAO EM CARRETAS,
CAMINHOES, TRATORES ETC.

ESPIGADEIRA PARA COLHEITA DE MILHO
VERDE E SECO (ESPIGAS) - ACOPLADA AO
TRATOR OU AUTOMOTRIZ.

RMALe RHA

REGULADOR MECANICO DE ALTURA E LARGURA
REGULADOR HIDRAULICO PARA TRATOR. 3
EQUIPAMENTOS PARA SERVICOS DE PULVERIZAGAO
E ADUBAGAO NAS SEGUINTES CULTURAS:
ALGODAO, CAFE, CANA, MILHO, SOJA E
MOVIMENTAGAO DE BARCOS NAS MARINAS ETC.

INDUSTRIA E COMERCIO DE MAQUINAS AGRICOLAS MANTOVANI LTDA.

Rua Jodo Pessoa, 392 - CEP 14500-000 - ltuverava - SP
Fone: (016) 839-1100 - Fax: (016) 839-1122 - E-mai: mantovan @ mastermidia.com.br




dial do Comércio (OMC) em que se ce-
lebrou o cingiientenario do sistema mul-
tilateral de comércio, apurou-se que o0s
paises industrializados gastam US$ 160
bilhdes por ano para subsidiar sua agri-
cultura. Isso significa que no Japéo, na
Europa e nos Estados Unidos, para cada
dolar que o produtor rural gasta com sua
atividade, ele recebe mais de dois dodla-
res do governo como estimulo a produ-
¢ao.

Nao é dificil concluir que o produtor
rural brasileiro esta cercado por dentro e
por fora. Claro esta que, enquanto em
outros paises remunera-se a agricultura
para apoiar a sua expans#o, no Brasil ela
¢ castigada por garantir o alimento para
a populagdo e divisas para o Pais.

AGROPECUARIA:
A IMPORTANCIA QUE
O DINHEIRO NAO COMPRA

Recebi em meu escritorio, dia desses,
a visita de um amigo produtor rural. Nes-
se encontro, terminamos a andlise de seu
balango contabil, com algumas incorre-
¢oes e recolhimentos ao fisco que ndo
deveriam ter sido feitos. Sim, € isso mes-
mo. O pecuarista havia feito iniimeros
recolhimentos indevidos, ora por exigén-
cias invalidas, ora por ma assessoria con-
tabil.

Mesmo assim, sem perder o bom hu-
mor e do alto de sua sabedoria, disse o
meu personagem: “O meu negocio (agro-

pecuaria) deve ser o melhor do mundo.
Veja que, apesar dos erros cometidos,
continua sendo viavel. Outras areas nao
suportariam este empirismo”.

Devo admitir: tem ele toda a razdo. A
produgfo agropecuaria, sustentdculo das
exportagdes nacionais, ¢ o mais desor-
ganizado e maltratado de todos os seto-
res produtivos. Qual seria o seu real po-
tencial? E os maus tratos? Teriam conse-
quéncias para o conjunto da sociedade?

Os castigos que lhe sdo aplicados va-
riam: subvaloragdo cambial, auséncia de
politica agricola e a perversa carga tri-
butaria, s6 pra citar alguns.

Situando-me no campo tributario,
percebo quéo castigada tem sido a agro-
pecuaria. O inicio dos sofrimentos passa

TRIBUTOS NO MERCOSUL E CHILE - DADOS COMPARATIVOS - IMPOSTOS INDIRETOS

Argentina Brasil Chile Paraguai Uruguai
Tributos
IVA ICMS IVA IVA IVA
*Saida de produtos do
estabelecimento e
Toda venda ou importagdo de TG ab Toda venda ou Toda venda ou
% L importacédo de produtos. S importagao de importagao de
Sperete e produtos e prestagdo | *Prestagéo de servigos t:;rr‘j‘l.fegglci'fns giabe_": brodutos e prestagdo produtos e prestagao
de servigos de transportes, ¢ porag de servigos de servigos bancérios
telefonicos e de
energia
Importagoes Tributadas Tributadas Tributadas Tributadas Tributadas
Nao-tributadas.
Restitui-se o valor do
: Nao-tributadas, exceto Nao-tributadas, a
e Tributadas a uma 3 IVA ao provedor que y - !
Exportagbes aliquota de 0% produtgs la?’ricotlja: e puder utiliza-lo como Néo-tributadas exceg:sa‘l;;v ci!eozlguns
pel;2anora crédito de importagéo ¢
ou compras futuras
Aliquota basica de
0, 0,
Aliquotas 18% SEUOE A Basica: 18% 10% 22%. Aliquota

dependendo do estado

reduzida de 12%

Base de calculo

*Preco liquido dos
produtos e servigos,
inclusive reajustes,
interesses, encargos
financeiros de
financiamentos.
*Valor CIF da
importagdao mais a
tarifa de importacao

Sobre produto ou
servigo, incluindo
encargos financeiros
de financiamento

Sobre o prego do
produto ou servigo

Sobre o prego do
produto ou servigo

Sobre o prego do
produto ou servigo

Imposto sobre

Imposto sobre

Imposto sobre
consumo de

Imposto sobre o

: Imposto saobre consumo de
1l consumo especifico : p.ro.dutos consumo especifico mercadorias mercadorias
industrializados (IPI)
especificas especificas
. 0,
Aliquotas De 2,5% a 66% De 0% a 365,6% De 9% a 70% =0 a0 De 0% a 102%

Outros: 5% a 10%

Base de calculo

Prego de venda em
caso de importagdo

Preco de venda em
caso de importagao e
prego mais tributo e
sobretaxas de
importagao o IVA

O valor dos impostos &
calculado sobre a base
CIF, sem adicionar

Precgo de venda
excluindo IVA. Prego
mais tributos e
sobretaxas de
importagao,

dependendo do caso

Preco real ou pauta
minima
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TRIBUTOS NO MERCOSUL - DADOS COMPARATIVOS - OUTROS IMPOSTOS

Argentina Brasil Paraguai Uruguai
Imposto sobre transferéncia S . Conforme cada municipio. o .
de imoveis 15% 5 pessoclics Em SP & de 2% a 5% 2% 4%
Impostos sobre constituigao
de sociedade ou aumento Nao ha Nao ha 1% Até 1%
de capital
i s e St Néo ha Néo ha Néo ha N&o h&
bancérios
LRosi0, 300t Allvos Néo ha Néo ha Néo ha Ha, com algumas excegdes
ancarios
Tributo Turnover 1SS - -
0 . Prestagao de servigos
peragdes Faturamento o) ais - -
(menos de comunicagoes)
Incidentes Bruto - = &
Importagées N&o-tributadas Nao-tributadas - =
= 3,5% comércio e servigos; Variavel (5% a 10%
Aliquotas - -

4,9% atividades financeiras

segundo o municipio)

Base de calculo

Total do faturamento do
exercicio

Prego do servigo

TRIBUTOS NO MERCOSUL - DADOS COMPARATIVOS - ENCARGOS SOCIAIS

Sobre o saldrio total

Argentina Brasil Paraguai Uruguai
33% com limitagdo para o
empreendedor. Redugéo 31% a 38% para 0 20,5% para o empregador.

especial para atividades
primarias e manufatura.
17% para o empregado

empregador. De 8% a 10%

para o empregado

16,5% para o empregador,
9,5% para o empregado

17,25% a 18,25% para o
empregado

Imposto sobre o
faturamento para custear a
Previdéncia

PIS: 0,65%
Cofins: 2%

TRIBUTOS NO MERCOSUL - DADOS COMPARATIVOS - IMPOSTOS SOBRE

OPERACOES FINANCEIRAS, TITULOS E VALORES

Argentina

Brasil

Paraguai

Uruguai

Impostos sobre operagoes
financeiras, titulos e valores

N&o ha

IOF

N&o ha

Nao ha

Operagdes tributadas

Diversas operagoes
bancérias

Aliguotas

De 0% a 20%

Base de célculo

Valor da transagéao
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No Brasil, quem trabalha a terra € maltratado pelo governo e incompreendido pela sociedade

Os impostos
sao muitos, sao
altos e ainda se

sobrepoem

A voracidade arrecadadora do gover-

no se alimenta de uma vasta rede de
tributos, nas suas varias espécies. Diver-
sos deles ndao encontram abrigo legal para
sua cobranga. Como se ndo fosse o bas-
tante, os agentes do poder publico ainda
“criam”’ uma colegdo de artificios e tru-
ques para aumentar sua receita irregul&r-
mente.

Entre os muitos obstdculos ao desen-
volvimento da agropecudria brasileira,
um dos mais nefastos é o que atende pelo
nome técnico de “bitributagdo”. Este ar-
tificio consiste na cobran¢a de tributos,
com nomes diferentes, sobre um mesmo
fato econémico. Essa pratica ilegal e in-
constitucional se reproduz nas esferas
municipais, estaduais e federal de acordo
com o grau de “ousadia” do administra-
dor publico.

Sdo muitos os exemplos, como os do
Incra e do Senar, que cobram duas taxas
quando 56 existe base legal para a cobran-
ca de uma. A pretensao simultanea das exi-

géncias dos dois orgdos é incompativel,
porque, ao ser criado pela Lei 8.315/91, o
Senar herdou as fungdes do antigo Servigo

Social Rural e também do Incra. Logo, ape-
nas a cobranga do Senar faz sentido.

Outro exemplo de truque engendrado

pelo governo é a progressividade do Im-
posto Territorial Rural (ITR), cuja aliguo-
ta é elevada por critérios ndo admitidos
pelo Judiciario.

Existem casos extremos de cobrangas
indevidas, como a do salario educagdo,
recolhido pelo INSS, que representa 2,5%
sobre a folha de pagamentos. Este tributo
deixou de existir em 1988, mas o governo
continuou cobrando, e os contribuintes
continuaram pagando. SO recentemente a
Justica declarou que o tributo néo existiu
durante nove anos e que seus valores de-
vem ser devolvidos.

O fardo das despesas fica ainda mais
pesado com os custos indiretos gerados
por uma série de complicagées burocrd-
ticas. E o caso do ICMS, que apresenta
grandes disparidades entre as unidades
da federacdo. Assim, nas operagaes inte-
restaduais, ha estados que prevéem o re-
colhimento do imposto na saida da mer-
cadoria, enquanto outros prevéem a inci-
déncia na entrada.

No caso do Imposto de Renda (cédula
“G"), verifica-se outro bloco de proble-
mas: o da inadequagdo. A cobranga do IR
ndo considera o periodo de investimento
(quando sé hd custos), mas sobrecarrega
o produtor no ano da comercializagdo (ja
que o calenddrio da produgdo ndo se en-
cerra dentro de um unico exercicio fiscal).
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pela falta de estrutu-
ra dos produtores e
a complexa regula-
mentag¢#o tributaria.
Explico melhor: as
regras de contabili-
dade rural sio de
extrema complexi-
dade e a elas chega
a se aplicar supleti-
vamente até a lei das
Sociedade Anoni-
mas. Acresce-se a
isto inimeras medi-
das provisoérias, pa-
receres normativos,
portarias, ordens de
servigo e regula-
mentacgdes. Tudo di-
ante de homens que
ndo dispdem de
conselho fiscal, au-
ditoria, advogados
tributaristas e outrag
importantes pessoag
no desempenho dag
fungdes, como cos-
: tuma acontecer nas
sociedades anbnimas. O resultado é ¢py.
el. Cometem-se incontaveis erros que, em
sua grande maioria, prejudicam imehia-
tamente o produtor.
Do angulo da vivénci irei i
butério, tE?s €rTos nz’icl)l céig A
gam a causar
espanto. Alguns até os reconhecem mas
por ignorancia ou inércia deixam de pro-
curar o Judicidrio. Isto é o que hé de pior:
t:m_ cc;xcal.garado temor a retaliages de ay.
J?Sicai é::iso lﬁscais quando do recurso ao

Vamos aos exemplos. Conhecemos

algum produtor rura] que reclamou do ta-
nfqgg da energia elétrica em 19867 E do
salano-gducagﬁo, contribuicio ilegal que
onera ainda mais a famigerada lista de
encargos sociais? O que dizer do seguro
de_amdentes do trabalho e sua aliquota
unificada que ofende a igualdade? Tudo
foi pouco discutido. Nio por falta do bom
Direito e argumentos eficientes, mas por
temor, ou.talvez desconhecimento.

Acredl_to que, infelizmente, os produ-
to‘ref Turais aprenderam a ler a Consti-
tuigao Federal como lei de um artigo so:
0 que defende a propriedade privada.
Olham para todo o texto, mas nédo enxer-
gam que tem direito a discutir no Judici-
ario os males que os afligem no exerci-
cio desta nobre atividade. Nio vislum-
bram que sua atividade ¢ o pilar da eco-
nomia nacional. Nao reclamam para si
tratamento semelhante ao do volatil ca-
pital estrangeiro, que circula o mundo em
nome do deus “Especulacio”.

O produto mediato desta conduta ndo



atinge s6 o produtor rural. Talvez pos-
sam eles ser responsabilizados s6 pelo
seu inicio. A amplitude dos efeitos desta
incorreta atitude é a perversidade dos
baixos investimentos em produgdo agri-
cola, que limita a real capacidade brasi-

leira de produzir. Conseqiientemente, no
absorve a mao-de-obra local e provoca o
&xodo rural. Provoca também, no incons-
ciente coletivo, a fertilizagdo de idéias
tdo equivocadas quanto a reforma agra-
ria, que em lugar nenhum do mundo au-

ENCARGOS SOCIAIS NO MERCOSUL
- SETOR AGROINDUSTRIAL - HORISTAS

(% sobre o salario)

Tipos de encargos Brasil | Argentina | Uruguai | Paraguai
Horas anuais trabalhadas 2,015 2.264 2.264 2.304
A - Contribuigdes sociais
INSS/Seguridade 20,00 33,00 19,50 15,50
Fundo de garantia 8,00 - - -
Saldrio educagao 2,50 - - -
Acidentes do trabalho 2,00 - 2,00 -
Servigo social (Sesi) 1,50 - - -
Formagao prof. (Senai) 1,00 - - 1,00
Sebrae 0,60 - - -
Incra 0,20 = : =
Subtotal A 35,80 33,00 21,50 16,50
B - Tempo n&o-trabalhado |
Repouso semanal 18,91 - - -
Férias 9,45 4,54 8,11 4,77
Feriados 4,36 3,24 1,62 3,18
Abono de férias 3,64 - - -
Aviso prévio 1,32 - - -
Aux. enfermidade 0,55 6,78 - -
Subtotal B 38,23 14,56 9,73 7,95
C - Tempo néao-trabalhado Il
132 saldrio 10,91 9,74 9,74 9,55
Resciséo (2) 2,57 4,00 2,00 4,00
Subtotal C 13,48 13,74 11,74 13,55
D - Outros
Seguro de vida - 0,04 - 0,12
Impostos s/ remuneragao - - 1,00 -
Subtotal D - 0,04 1,00 0,12
E - Reflexos anteriores
Incidéncias de A sobre B 13,68 4,80 2,09 1,31
Incidéncia do FGTS s/ 132 0,87 - - -
Incidéncia de A / 132 salario - 3,21 2,09 1,57
Qutras incidéncias = 0,92 - -
Subtotal E 14,55 8,93 4,09 2,88
Total geral 102,06 70,27 48,06 41,00

Fonte: Encargos Sociais, José Pastore, editora LTr.

mentou a produ-
¢do deste sofrido
setor.

A propdsito: a
falta de produgdo
agricola tem limi-
te. Uma drastica
redugdo na produ-
¢ao mundial de
grdaos, como ar-
roz, por exemplo,
levaria o mundo a
uma “inseguranga
de comida”, tudo
isso pelo simples
fato de um quinto
das pessoas dos
paises em desen-
volvimento sofre-
rem de desnutri-
¢do cronica (se-
gundo o Departa-
mento de Agricul-
tura dos Estados
Unidos). Caso
nio se reverta o
desinteresse pela
produgdo agrope-
cuaria, teremos
um problema cro-
nico de falta de
alimentagdo no
mundo.

Sera um final
comico: existirdo
riquezas, mas ndo
haverd comida.
Talvez seja neces-
sario caminhar até
ai para haver
conscientizagio
do que é realmen-
te importante. Em
caso diverso, tere-
mos uma reedigdo
da célebre historia
francesa (aplicavel
a pessoas com
doutorado na Fran-
¢a), quando Maria
Antonieta, questi-
onada sobre o que
fazer com a falta
de pdo que afligia
o pais, “sabiamen-
te” recomendou:
“Se ndo ha pio,
oferegcam brio-
ches”. Fa

SO A LANDRIN
TEM. =2

isca formicida de agdo fulminante,
com as vantagens exclusivas

do revestimento vegetal,

que aumenta a atratividade

e permite o carregamento das iscas
mesmo em solo tmido

ou na presenca de sereno.

Tele Vendas:
(054)330-9600

Estamos selecionando Distribuidores
para o Norte do pais.

Jo estana Hord
de Vode pensar
nos resulfados
da sua proxina
safra:
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INFORME ESPECIAL

A chegada do novo milénio, ha muitos
anos, tem gerado especulacdes so-
bre as mudangas que ele traria consigo,
como se nesta convencao, criada pelo ho-
mem para marcar o passar do tempo, pu-
desse estar encerrado um poder magico.
No entanto, esta expectativa do passado
estd se materializando, e todos sabem
que as mudangas em curso podem ter sig-
nificados ainda maiores para a Humani-
dade do que a queda do Império Romano
ou do que o Renascimento.

O Rio Grande do Sul estd inserido nes-
te mundo em mudanca, e os seus agri-
cultores devem ser agentes que projeta-
rdo seu préprio futuro e, ndo, espectado-
res ou sujeitos passivos, cujo destino os
outros definir&o.

Nos podemos tracar para o futuro um
cendrio pessimista ou um cenario otimis-
ta, pois existem dados no ambiente que
permitem os dois tipos de projecao.

A nossa visdo € de um futuro otimis-
ta-realista, pois conhecemos as dificulda-
des a vencer e que nos impdem limites,
mas sabemos também das potencialida-
des que nos indicam que a qualidade de
vida pode ser bem melhor do que é hoje.

A Emater se sente co-responsavel
pelo desenvolvimento rural e pela melho-
ria da qualidade de vida das familias ru-
rais, principalmente com aquelas que pra-
ticam a agricultura do tipo familiar. As pes-
soas que compbem essa parcela da po-
pulagéo tém necessidade urgente de no-
vos conhecimentos e habilidades, e de
{ nova postura diante da realidade que su-

bitamente se descortinou diante delas.
Palavras como competitividade, qualida-
de e mercado adquiriram significados to-
talmente diferentes do que tinham antes
da abertura do mercado e da globaliza-
cao.

Por isto, a atual diretoria da Emater
se caracterizou por readequa-la as novas
necessidades dos agricultores. Assim, re-
definiu sua misséo e objetivos, aumentou
sua abrangéncia, através da abertura de
novos escritorios, da modernizagao dos
meios de comunicagéo e informacao e da
| contratagdo de pessoal, mudou sua es-
trutura administrativa, treinou seus recur-
sos humanos e, junto aos agricultores,

EMATER/RS

nosso tempo

Uma instituicao afinada com

promoveu sua orga-
nizagao e sua reci-
clagem profissional.

O planejamento
participativo e a co-
munidade organiza-
da garantem que as
necessidades da
populacdo local se-
rdo consideradas e
que a todos seja
dada a oportunida-
de de decidir sobre
o que sera feito.
Essa descentraliza-
¢cdo gera, porém,
inimeras deman-
das, cujas solugdes
estao afetas a diversas entidades. Por isto,
as parcerias assumiram especial importan-
cia na atual gestao, seja através de con-
tratos formalizados, seja através acertos
informais.

Teve-se também o cuidado de acom-
panhar as mudangas que estdo ocorrendo
nos outros paises, estabelecendo inter-

Almeri Candido F?eginatto, presidente da Emater/RS

cambio, trocas de experiéncias e a busca
de referéncias.

A Emater €, hoje, uma instituigdo en-
xuta, mas capilarizada, contando com re-
cursos humanos afinados com a nova rea-
lidade e recursos materiais, como automo-
veis, computadores, centros de treinamen-
to, dimensionados & necessidade.

0 meio ambiente e o0 novo rural

A Emater tem como missao institucio-
nal a promog¢&o do desenvolvimento sus-
tentavel, alicercado no crescimento eco-
ndémico, nas melhorias sociais, na estabi-
lidade politica e na preservagéo e conser-
vagdo ambiental.

A globalizacdo da economia e a for-
macao de blocos econémicos estabelece-
ram uma nova realidade na comercializa-
¢éo dos produtos agricolas. Por outro lado,
o nivel de conhecimento e as exigéncias
do consumidor — especialmente dos pa-
ises mais desenvolvidos, mas que tam-
bém se verifica de forma crescente nas
nagdes em desenvolvimento, como o Bra-
sil — determinam o surgimento de uma
nova matriz alimentar. Assim, cresce, cada
vez mais, a procura por produtos mais na-
turais, e que ndo contenham residuos qui-
micos.

Para que haja o crescimento da pro-
dugé@o agricola, baseado num sistema
mais ecoldgico, sdo determinantes a con-
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servagao e recuperagao dos recursos na-
turais, agroecossistemas com alto grau de
diversidade. Por conterem meios distintos,
com espécies diferentes, sdo fundamen-
tais para a estabilidade de um sistema
sustentavel.

A Emater desenvolve suas atividades
nos 451 municipios conveniados através
de plqnos municipais, elaborados com a
participagao dos diversos segmentos re-
lacionados com o setor rural e as repre-
sentagbes dos agricultores. As agdes se
d&o na cadeia produtiva dos diversos pro-
dutos agricolas e em atividades n&o-agri-
colas, como turismo, lazer, artesanato, en-
tre outras. Toda atividade desenvolvida no
espaco rural, com potencial para geragao
de emprego e renda, precisa ser vista
como um mecanismo inibidor de éxodo e
estimulador da melhoria de vida das fa-
milias rurais.

A Extensdo Rural no Rio Grande do
Sul engajou-se na proposta do desenvol-
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vimento sustentavel e procura integrar
seus esforgcos com os de outras institui-
¢oes que tém o mesmo propésito.

E claro que as dificuldades existem,
pois as politicas publicas, muitas vezes,
nao tém este enfoque. Existem incertezas
quanto aos parametros e indicadores da
sustentabilidade. Por outro lado, é preciso
ter prudéncia na transigdo das praticas
convencionais para as ditas sustentaveis,
em razdo das possiveis perdas econémi-
cas que podem ocorrer na fase inicial do
processo. A tecnologia hoje disponivel se-
gue, em muitos casos, principios antigos,
nao havendo prioridade de pesquisas vol-
tadas para esta alternativa.

Tradicionalmente, a Emater é aliada da
agricultura familiar, considerada pelos es-
tudiosos como o sistema de agricultura
mais indicada para promover o desenvol-
vimento sustentavel. Os esforgos da Ema-
ter para a conservag¢ao dos solos, flores-
tas, protecdo a agua, trés dos recursos
naturais renovaveis mais importantes, sdo
reconhecidos. A promogao social dos se-
res humanos, através da extenséo rural, é
notavel. Estas particularidades fizeram da
Emater uma entidade apta a adotar a pro-
posta do desenvolvimento sustentavel, que
visa a conservagao ou recuperagdo do
meio ambiente, a promogao social das pes-
soas, a geragao de renda e sua apropria-
Gao por aqueles que participaram do tra-
balho que a gerou.

Levando em conta as dificuldades ja ci-
tadas, com a finalidade de prevenir a inse-
guranga, estabelecemos algumas orienta-
¢oes que os extensionistas seguem no seu
dia-a-dia e que, acreditamos, estejam nos
conduzindo & sustentabilidade. Essas ori-
entagdes dizem respeito a necessidade de
se adotar praticas mais brandas na agri-
cultura; eliminag@o ou diminuigdo do uso
de agroquimicos; introdugdo de praticas
que privilegiam conhecimentos ao invés de
capital e que ndo agreguem mais esforgo
ao trabalho do agricultor do que aquele que
ele j4 emprega; reciclagem de produtos,
principalmente matéria orgénica; protegdo
as florestas, a agua, ao solo e a biodiversi-
dade.

A Emater estd em 451 municipios, ou seja, todos os municipios com vocagdo
agricola do Estado. A empresa se expandiu nos (ltimos anos, abrindo

170 novas unidades municipals, garantindo estimulo ao desenvolvimento do
meio rural gaticho

Em razdo des- | vcuen
sas orientacgoes, 0 jAnrm SAN

trabalho dos ex-

ESANATO DE LA
DIDATICA

tensionistas tem
se concentrado
em algumas areas
como:

Conservagao e
Recuperacao
Ambiental

O planejamen-
to em microbacias
hidrogréficas, a
adubagéo verde, 0
cultivo de plantas
recuperadoras do
solo, uso de ester-
co e biofertilizan-
tes, cultivo mini-
mo, plantio na pa-
lha, vermicompos-
tagem, preservagdo de matas e reflores-
tamento, educagao ambiental sdo praticas
que se destacam nesta area.

Defesa Sanitaria Vegetal

O manejo integrado de pragas, o con-
trole biolégico, o monitoramento de espé-
cies que podem trazer prejuizos, utiliza-
¢do de caldas de baixa toxicidade, plan-
tio de arroz pré-germinado e redugao ou
eliminagao do uso de agrotoxicos sao pra-
ticas que t&m merecido a adesédo de mi-
lhares de produtores.

Saneamento Ambiental

Os extensionistas tém conseguido
muitos adeptos para atividades como
construgdo de estrumeira, compostagem
de lixo e triplice lavagem de embalagens
de agrotoxicos, que contribuem para a
descontaminagio do meio ambiente.

Alimentacéo e Salde Humana

Hortas domésticas e comunitarias sem
uso de agrotéxicos, cultivo de plantas me-

Jair Seidel: diretor técnico
da Emater/RS

P/ T,

O Centro de Treinamento de Hulha Negra é um dos oito que a Emater man-
tém. No periodo 1995/98, foram treinados 112 instrutores, realizados 249
cursos para 3.263 produtores. Além disso, nas comunidades rurais, foram
realizados mais de 10 mil cursos para 145 mil produtores

dicinais, alimentacao alternativa, conser-
vagao artesanal de excedentes sdo prati-
cas amplamente adotadas no meio rural.

Organizac¢éo Rural

A organizagao rural € um dos susten-
taculos da agdo extensionista. A organi-
zagao, em diversos graus de aprimora-
mento, tem contribuido para o aperfei-
goamento da comercializagao, industri-
alizagéo, gerenciamento das proprieda-
des e da comunidade, uso compartilha-
do de recursos, lazer e para maior efica-
cia da assisténcia técnica.

Em 121 municipios do estado do Rio
Grande do Sul, quase 2.500 agricultores,
em geral trabalhando de forma associa-
da, assumiram a condigdo de produtores
ecoldgicos. Seus produtos constam de
frutas e hortalicas e também de alimen-
tos ja processados. As feiras ecoldgicas
expandiram-se no estado, pois 0s consu-
midores comegam a entender a importan-
cia dos produtos diferenciados que s&o
oferecidos. O potencial do mercado inter-
no e externo é muito grande. E importan-
te realcar que temos milhares de agricul-
tores no Rio Grande do Sul que ndo usam
R nenhum agroquimico em
suas lavouras de gréos. Sua
producgio, portanto, pode.al—
mejar um tratamento privile-
giado no mercado.

Temos nos mantido infor-
mados quanto ao que se pas-
sa em outras regides do Pais,
no Mercosul e no resto do
mundo. Isto nos da seguran-
ca para afirmar que a Ema-
ter esta sintonizada, concei-
tualmente, com o que ha de
mais atual no mundo e que
esta apta a cumprir a missao
gue a sociedade gaucha lhe
atribuiu.
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CARCINOGULTURA

Camarao a moda baiana

O grupo carioca MPE
diversifica suas
atividades, tocando,
no litoral da Bahia,
o maior complexo

de camaroes

Paulo Mello

endo como core business engenharia

em cativeiro do Pais
I e servigos e previsdo de faturamento,
quando fechar as contas de 98, em

torno de US$ 240 milhdes, o grupo carioca
MPE — Montagens e Projetos Especiais —
um dos mais jovens e agressivos complexos
empresariais brasileiros, diversificou-se, nos
ultimos 10 anos. Apostou em ferrovias, in-
dustrias e, mais recentemente, direcionou
parte expressiva dos seus investimentos para
os cultivos de soja, milho e algodio no cer-
rado do Centro-Oeste, pecuaria e suinocul-
tura no Mato Grosso e, por ultimo, carcino-
cultura (criagdo de camario em cativeiro) no
litoral baiano.

Os investimentos iniciais em carcinocul-
tura vém de 1991, com a aquisi¢do da pri-
meira fazenda de camardes, a Valencga da
Bahia Maricultura, no municipio de Valen-
¢a, ao sul de Salvador. Hoje, o complexo de
produgédo de camardo da MPE dispde de 4,1
mil hectares de 4rea disponivel e 1,1 hectare
com tanques de engorda no litoral da Bahia,
em trés fazendas: a Valenga original; Fazen-
da Bahia, também em Valenga; e Fazenda
Salinas, no municipio de Salinas da Marga-
rida, na mesma regido. De 14 para c4, os in-
vestimentos do grupo na compra das fazen-
das, estrutura de produgdo e desenvolvimen-
to tecnologico atingiram US$ 22 milhdes.
Com isso, colocou em operagdo trés labora-
torios de reprodugdo, desenvolvimento de
matrizes e reprodutores, larvicultura, além de
um frigorifico e cerca de 90 tanques de en-
gorda de camardes, além de mais 30 tanques/
viveiros de menor tamanho, destinados a re-
produtores e bercgarios. : y

Espécie utilizada — Depois de testar va-
rias espécies de camardes nos sete anos de
operagdo, a empresa optou pela espécie Pe-
naeus vennamei, oriunda do Oceano Pacifi-
co, para povoar seus tanques. Esta esp{acie ja
havia se mostrado resistente e produtiva no
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Fotos: Rivian Dias

Equador, um dos paises mais despnyolwdos
na produgdo de camardo em cativeiro. Nos
primeiros anos, a MPE Maricultura }mpor-
tou a tecnologia equatoriana, trouxe tecnicos
altamente capacitados e os reprodutores e ma-
trizes necessarios. Hoje, no entanto, 0 grupo
desenvolveu sua propria tecnojog:q e fechou
o ciclo produtivo, da reprodugao ate a engor-
da e acabamento final. Para tanto, emprega
um quadro de 380 funcionarios sob contrato
e gera outros empregos indiretos e operagoes
terceirizadas. S6 no nivel executivo, 0 grupo
dispée de 18 técnicos nacionais e estrangei-
ros. entre administradores técnicos, biclogos
e eﬁgenheiros de pesca, altamente qualifica-
dos. o

Producio e mercado — A produtivida-
de média dos camardes ¢, hoje, de 850kg/ha.
No entanto, a empresa projeta para 99 uma
média de 1.300kg/ha, em razido de um novo
processo de aeragdo artificial da agua dos tan-
ques, que passariam a receber 200 mil cama-
rdes para engorda por hectare, representando
um adensamento populacional de 25%. A
previsdo de faturamento para 99, ji com o
novo processo implantado, é de R$ 28,9 mi-
lhdes para uma produgdo estimada em 3.480
toneladas, contra os R$ 18,9 milhdes para as
2.280 mil toneladas/ano no ano de 98,

O camardo da MPE — vendido nos EUA
sem cabega e na Europa com cabega — é co-
mercializado no Brasil de duas formas: 40%
fresco e 60% congelado. O camario fresco é
consumido resfriado no mercado de Salva-
dor, e o congelado, vendido descascado em
pacotes de 500g, um e dois quilos nos mer-
cados do sul, especialmente Rio de Janeiro.
Cerca de 15% da produgdo sdo exportados.
A produgdo das trés fazendas da MPE baia-
na representa mais da metade do camario em
cativeiro produzido no Pais.

Tecnologia de
cria¢do — O conjun-
to de laboratérios das
trés fazendas atua de
forma integrada. Mas
o melhor aparelhado
dos trés, o da Fazen-
da Valenga, chefiado
pela bidloga Maria
Teresa de Castro, 22
anos de carcinoculfy-
ra, tem salas de anga.
lise, acasalamentg
larvicultura, culturg
de algas e 68 tanques
de 10 mil litros para
produgio de larvag
produzindo 50 mj.
lhdes de ndupliog
(forma larvar comum
a todos os crustaceos). Os trés laboratériog
produzem 120 milhdes de nauplios a cada
més ou 60 milhdes de pos-larvas a cada cicl
de 21 dias. Desse total, 16 milhdes de pc‘)s?
larvas ao més sdo destinadas 3 engorda por
pequenos produtores do Nordeste, gerandg
uma receita extra de R$ 1,4 milhio/ang para
a MPE Maricultura.

Para se chegar ao camario
para engorda nos tanques h4 t
¢o tecnologico, da reprodug
de pos-larvas. Nos laboratérios, og machos
e fémeas sdo colocados em tanques de oito
mil litros de dgua, com temperatura rigida-
mente controlada entre 27 ¢ 28° ¢ alimenta-
¢do rica em polissaturados (gorduras), cada
um com 50 casais em processo de ac,asala-
mento.

Como os casais copulam 3 nojte & 9
duzido artiﬁcialmenteieu habite;)tl:;tfl::lpl;g-
duzindo-se quase que totalmente a lumin,osi~
dade. Uma curiosidade: a fémea tem o pe-
dﬁnf:ulo ocular extirpado, onde encontra-se
a glandula reguladora do ciclo produtivo. Isto
a deixa caolha, mas aumenta artificialmente
seu potencial reprodutivo. As trés fazendas
dependem da entrada em operagdes de 2.300
casais de reprodutores a cada trés meses.

Cada fémea coloca 200 mil évulos a cada
sete dias, 150 mil férteis, dos quais eclode
uma média de 100 mil nduplios. Apés a eclo-
sdo (nascimento), estes microscopicos seres
sdo atraidos por uma ldmpada colocada so-
bre os tanques, sugados por uma bomba es-
pecial e transferidos para pequenos tanques
de larvicultura. Alguns dias depois, apds um
periodo de adaptagio a temperatura e agua
salina ambiente, ji no estigio de “zocas”,
passam a ser alimentados com algas minus-
culas, produzidas nos préprios laboratérios
do sistema MPE Maricultura. O proximo es-

zinho préprio
todo um esfor-
40 a produgido



Engenheiro de pesca Aristiteles de Oliveira:

com 12g, o camardo estd “pronto”

tdgio, uma semana depois, corresponde a fase
“mysis”, quando as larvas passam a se ali-
mentar de uma ragdo especial, & base de um
microcrusticeo chamado artémia. Mais cin-
co ou seis dias, j como pds-larvas, os cama-
rdezinhos estardio prontos para serem leva-
dos aos tanques de engorda. Todo o processo
dura uma média de 15 a 20 dias, garante a
biéloga Teresa de Castro.

O apronte — De acordo com o engenhei-
ro de pesca Aristételes Vitorino de Oliveira,
diretor de produgdo do complexo MPE Ma-
ricultura, os tanques de engorda — entre a
despesca e o préximo repovoamento — re-
cebem a seco produtos de desinfecgdo e fer-
tilizantes para controlar o crescimento de mi-
croelementos e algas, de forma a garantir o
processo de engorda dos camardes. Estes tan-

SAOQ PAULO - Fone: (011) 220 0488
Fax: (011) 220 0686
RIO GRANDE DO SUL
Fone/Fax: (051) 233 1822
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ques, quando do repovoamento, recebem 150
mil pés-larvas por hectare em uma limina de
dgua de 1,5m de profundidade. Todo o pro-
cesso e os produtos utilizados na preparacgio
dos tanques foram desenvolvidos pela pré-
pria empresa. O nivel de salinidade e con-
centra¢io nutricional dos tanques é controla-
do pelarenovacio de 10% da dgua diariamen-
te, através da transferéncia do mar para o con-
junto de tanques. S6 na Fazenda Bahia sdo
empregadas 18 superbombas de recalque de
150hp, com capacidade para transferir 54 mil
metros cibicos de dgua por hora, em 14 ho-
ras de bombeamento didrio. A dgua, por des-
locamento gravitacional, passa por quildéme-
tros de canais de aduc¢@o, abastecimento e des-
carga, atravessando os tanques em sua exten-
sdo.

A alimentaciio dos camardes, com ragdes
préprias para o periodo de engorda, € espa-
lhada nos tanques a lango, manual, de dentro
de barcos. Nesse perfodo, a biometria, que
vem a ser o levantamento populacional por
amostragem em drea determinada, é feita di-

ariamente com tarrafas. Além do nimero de
camardes, obtém-se dados como tamanho,
peso, cor, necessidades nutricionais € aera-
¢do da dgua, possibilitando um acompanha-
mento rigoroso do processo de apronte dos
camardes e corregdes no manejo, se houver
necessidade.

Embora encontre-se dentro das previsdes
de perda, portanto incorporado ao custo ope-
racional, um problema enfrentado pelos téc-
nicos € a a¢do dos predadores naturais, que
atacam no periodo de engorda, atraidos nao
s6 pelos camardes, mas também pela racao.
Estes predadores — paturis, garcas, siris e
mesmo alguns peixes que acessam os tanques,
vindos do mar —, embora sofram acdo de
controle populacional, sdo preservados por
razoes ambientais.

Segundo Aristételes de Oliveira, com 90
a 105 dias de apronte, ao atingirem de 11 a
12g, tamanho ideal por exigéncia do merca-
do, os camardes estdo prontos para a despes-
ca. Estas sdo feitas a noite, para evitar a desi-
dratacdo do crustdceo sob o sol. Fa
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B Complemento
indispensével para a
colheitadeira

B Espalha uniformemente
a palha por toda a drea
colhida, evitando as
leivas de palha,
protegendo o solo de
pesadas chuvas e
facilitando a decomposigao
da palha
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¢ HANKHAU

UMA COLHEITA MUITO MAIS RAPIDA.

Aumente o rendimento da colheitadeira com as carretas graneleiras
FANKHAUSER.
Veja algumas vantagens da utilizagdo de carretas FANKHAUSER:
- A colheitadeira segue colhendo enquanto descarreganacarreta.
Portanto, nio sai de seu percurso normal para se deslocar até o caminhio;
- Obtém-se reducio nos niveis de compactag¢io do solo, com a
dispensa deentrada de caminhdes nalavoura;

RENOVADORAS DE PASTAGENS
PARA CAMPO NATIVO

Na linha de renovadoras de pastagens a FANKHAUSER tem a
maquina no tamanho ideal para o seu campo nativo.

Sdo 3 linhas de maquinas: 1000, 2000 e 3000.

Sua grande vantagem é que sdo multiplantadeiras. Por isso,

podem também plantar com precisiio grios griaudos (soja, milho e

- As carretas FANKHAUSER descarregam com rapidez. outros) e semear cereais (trigo, arroz, aveia, etc).

Linha 1000:

disponiveis 3 modelos, em 5,9 e 11
linhas de pastagens, com
espagamentos de 22 ou 25 cm.
Eficiéncia com disco de corte, |
sulcador tipo facdoe | =
compactadoraflimitadora de |- 4
profundidade. |

Carreta graneleira modelo 8010:

Acompanha a colheitadeira na lavoura;
capacidade volumétrica de 9.500 litros;

4 descarrega em 4 minutos;

diametro do sem-fim: 320 mm.

Cilindros hidraulicos para posicionamento do
sem-fim para a descarga e para
aberturalfechamento do registro do sem-fim
§30 opcionais.

Linha 2000:

3 modelos: com 9, 11 e 13
linhas de pastagens a 22 ou
25 cm de espagamento.

Carreta graneleira modelo 8070:
Acompanha de 2 a 3 colheitadeiras;
grande capacidade volumétrica: 17.500
litros; descarrega em 5 minutos;
didgmetro do sem-fim: 400 mm.

Linha 3000; P

em 5 modelos, que
vao de 9 a 18 linhas
de pastagens a 22

Carreta graneleira estaciondria 8120: ou 25cm de JR
capacidade volumétrica de 20.000 espacamento.
litros; descarrega em 4 minutos, Sdo maquinas de §
gragas a seu sem-fim de 390 mm de porte pesado. |

O Kit para transporte |

didmetro. Absorve a carga das ‘
(foto) é opcional, [

colheitadeiras quando ha demora na
chegada de caminhoes para o
transporte dos graos.

PLANTIO DE PRECISAOQ
DE GRAOS GRAUDOS

Plantadeira-Adubadeira 5030:

Executa plantio direto e convencional de precisdo para grios
gratdos como soja, milho, sorgo, girassol e outros; 7 linhas a 45
cm ou 8 a 40 cm de espagamento; reservatérios de adubo
confeccionados em polietileno, para maior resisténcia a [
corrosdo; bragos pantograficos; sistema rosca sem-fim para
distribuicao de adubo; sistema dosador de sementes tipo
pneumatico ou discos horizontais.

CARRETA FORRAGEIRA BASCULANTE 8210 / TVE
Capacidade volumétrica: 9.000 litros; apresenta o reservatorio basculante para E
adescarga; pode ser engatada ao trator que traciona a colhedeira de forragem; m

INDUSTRIA DE MAQUINAS AGRICOLAS FANKHAUSER LTDA
E-mail: fankhauser@missoes.com.br - PABX: (055)543-1108 - Fax: (055)543-1148
Av. Maug, 2092 - CEP 98940-000 - Tuparendi - RS

Cascavel/PR- Fone: (045)225-2717 - Londrina/PR- Fone: (043)325-4398

iagg
' Consulte-nos:

Central de vendas, fone (055) 543-1900




SEMENTES

Combinando os hibridos de milho

Geraldo Davanzo / E-mail: davanzog@phibred.com

Durante muitos anos, agricultores e
empresas produtoras de sementes bus-
cam o hibrido ideal. Aquele que retina
todas as caracteristicas que atendam a
todas as necessidades do produtor. En-
tretanto, este hibrido ideal nunca foi e
nem serd encontrado, em funcgido da
enorme e variavel diversidade de situa-
¢Oes existentes nas varias regides pro-
dutoras de milho no Brasil. Diante des-
ta realidade incontestavel, a Pioneer
desenvolveu um novo conceito de reco-
mendacdo baseado na combinagdo de
caracteristicas agronémicas comple-
mentares dos hibridos.

A idéia é escolher um conjunto de
hibridos que combine diferentes carac-
teristicas agrondmicas desejaveis e com-
plementares, quer sob aspectos técnicos
de produtividade e finalidade de uso,
quer sob o enfoque de adaptabilidade ao
clima e tolerancia as do- e
encas. Na pratica, o pro- |
dutor, no momento de es- |
colher o que irad plantar,
tera que fazer um diagnos-
tico de suas condigoes, le-
vando em consideragdo os
seguintes pontos:

1) Definir a regido e |
época de plantio. '

2) Finalidade deuso da &
lavoura: é que existem hi- ¢
bridos especificos para
consumo dos animais,
para silagem da planta in-
teira, silagem de grio

umido etc. Aqui, é necessario saber,
também, os fatores limitantes da produ-
tividade nos ultimos anos, tais como
estrés hidrico, ataque de doengas etc.

3) Definir e equilibrar trés pontos
importantes: potencial produtivo, preco-
cidade e defensividade (seguranga con-
tra o ataque de doengas).

Porém, estes pontos sdo antagénicos,
ou seja, ndo existe um hibrido com alta
precocidade, com elevado potencial pro-
dutivo e que seja bastante defensivo. No
maximo, poderemos encontrar um que
seja altamente precoce e bastante pro-
dutivo, mas com certeza ndo apresenta-
r4 boa tolerdncia as doengas, ou defen-
sividade; ou ainda um hibrido produti-
vo e defensivo, mas com pouca preco-
cidade.

O que o produtor deve fazer, segun-
do o diagnostico de sua propriedade e

" omgummm  situagdo, é atribuir per-
Y centuais para cada um
destes trés pontos, segun-
do o grau de importancia
requerido pela sua situa-
¢do especifica. A soma
das pontuagdes desses
trés fatores deve ser igual
a 100%. A percentagem
atribuida a cada fator sera
correspondente a area de
milho a ser plantada com
hibridos que possuam ca-
racteristicas que se desta-
cam com maior evidéncia
naquele ponto bésico.

Como funciona na

pratica

O produtor A quer plantar 300ha de
sequeiro, dos quais 30ha destinados a si-
lagem de planta inteira e o restante da la-
voura para a produgdo de grdos visando
a comercializagdo. Porém, este produtor
tem como fator limitante as altas e cres-
centes pressées de doengas nos ultimos
anos, com destaque para a Phaeosphae-
ria maydis, corn stunt e enfermidades de
colmo e gréos.

Em fungao disso, este produtor deve
priorizar a defensividade, com hibridos
mais tolerantes as doencgas detectadas na
propriedade. Deve ter ainda, na composi-
¢do deste plantio, um ou mais hibridos que
apresentem boas caracteristicas para si-
lagem, ja que ird destinar 10% ou 30ha
da drea para esta finalidade. Como ndo
haverd nenhum plantio subsegiiente nesta
drea, ndo tera tanta urgéncia em colher,
podendo, entdo, dar maior peso para o
potencial produtivo do que para a preco-
cidade, compondo da seguinte maneira seu
plantio:

AREA A SER PLANTADA

Pot. produtivo  Precocidade

90ha  30ha

A partir desta defini¢do, o produtor con-
sultard uma tabela de pontos bdsicos para
a sua regido e época de plantio correspon-
dente (vide “Guia do Produtor Pioneer”),
selecionando entdo os hibridos mais indi-
cados para a sua situagdo especifica.

Protecéo das Plantas
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Encontro de PD em terras paulistas

( joordenado pelos professores Antdnio
Luiz Fancelli e Durval Dourado Neto,
esta quarta edi¢do do Encontro contou

com 230 participantes, na sua maioria empre-

sarios rurais e engenheiros agrénomos de va-
rios estados, tais como Goids, Bahia, Parana,

Minas Gerais, Rio Grande do Sul, Distrito Fe-

deral e de Sdo Paulo, ¢ claro.

O Encontro Paulista de Plantio Direto, pra
quem nao sabe, constitui-se em tradicional
evento agronémico do estado de Sio Paulo, o
qual sempre tem atraido grande nimero de in-
teressados, bem como vem contribuindo para
a validagiio dos requisitos basicos inerentes ao
sistema. Também promove uma ampla discus-
sdo dos problemas emergentes relativos a ado-
¢do do PD, de forma a assegurar a proposigdo
de sistemas eficientes de produgio e adequa-
dos ao ecossistema tropical.

Paralelamente as atividades académicas do
evento, no sagudo do pavilhdo de Engenharia
da ESALQ, as empresas expositoras puderam
apresentar as inovagdes relacionadas ao siste-
ma, representadas por novos produtos, novas
técnicas e opgdes, além de promover a troca
de experiéncia entre todos os participantes do
encontro.

O IV Encontro Paulista de Plantio Direto
teve inicio com temas que discutiram a impor-
tincia do emprego de PD na palha em condi-
¢Oes tropicais, visto que o mencionado siste-
ma apresenta cardter eminentemente conser-
vacionista ¢ propicia a minimizagio de impac-

De 8 a 10 de dezembro
iltimo, foi realizado no
campus da Escola
Superior de Agricultura
Luiz de Queiroz, da
Universidade de Sao
Paulo (ESALQ/USP), na
cidade de Piracicaba/SP, o
IV Encontro Paulista de
Plantio Direto

tos ambientais e sociais, além de proporcionar
aumentos consideraveis de rendimento e ren-
tabilidade das principais culturas.

Ainda foi enfatizada a rapida ampliacdo da
érea sob plantio direto no Brasil, atualmente,
perfazendo cerca de nove milhdes de hecta-
res, dos quais trés milhdes encontram-se nos
cerrados. Todavia, apesar da rapida evolugdo
deste sistema no territorio nacional, o estado
de Sdo Paulo pouco tem contribuido nesse
montante, pois, segundo recentes informagdes,
sua area agricola sob plantio direto ndo ultra-
passa 270 mil hectares. Este fato demonstra a
necessidade imperiosa da determinagiio da
principal causa relacionada ao baixo grau de

adogdo do sistema por parte dos agricultores
paulistas, bem como da realizag@o de cursos e
treinamentos, principalmente para formadores
de opinido, lideres agricolas e extensionistas.
No entanto, as iniciativas de sucesso relacio-
nados ao emprego do sistema de plantio dire-
to no estado de Sdo Paulo foram contempla-
das no bloco denominado “Experiéncias pra-
ticas”, no enfoque sobre as regides de Guaira,
abordado por Mauricio Sakai; Barretos, com
Joel Formiga Junior; e Itapeva, com depoimen-
to de Nelson Schreiner.

No segundo e terceiro dia do evento, inu-
meros outros temas foram discutidos, tais
como: PD e meio ambiente; inovagdes tecno-
logicas de mecanizagdo agricola em PD; ma-
nejo de pragas em PD; importancia da quali-
dade fisiolégica de sementes em PD; manejo
da agua e de sistema radicular; agricultura de
precisdo; PD na cultura da cana-de agticar; ma-
nejo da fertilidade do solo em culturas anuais
e perenes; recuperagio de pastagens com guan-
du em PD e integragdo lavoura-pecudria em
sistemas de PD.

Os principais aspectos levantados durante
as discussdes e que mereceram especial desta-
que sdo apresentados a seguir.

Com relagdo ao meio ambiente, as altera-
¢oes introduzidas pelo homem, muitas delas
de forma inconsciente, tém proporcionado a
exaustdo progressiva de recursos naturais, bem
evidenciada pelos desequilibrios ecologicos
drasticos, colocando em risco as condigdes
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fundamentais para a continuidade da vida em
padrdes aceitaveis. Assim, ji com um certo
atraso, mostra-se premente a necessidade da
realizacio de uma agricultura lucrativa, sim,
mas racional e sustentavel, com embasamento
cientifico e amplamente fundamentada em
agdes conscientes € previsiveis. Cumpre lem-
brar que a dinimica da vida se consolida atra-
vés dos ecossistemas. Assim, em qualquer lu-
gar da natureza onde se evidenciam organis-
mos vivos e fatores abidticos (clima e solo),
invariavelmente inter-relacionados e interatu-
antes, ai se visualiza um sistema ecologico. Se-
gundo Anténio Luiz Fancelli, o ecossistema
originado pela agdo do homem, mediante adap-
tagdo do ecossistema natural, apresentando
como objetivo principal a geragdo de recursos
alimentares e outros bens de sobrevivéncia, de
forma abundante e localizada, recebe a deno-
minagio de agroecossistema. Como o agroe-
cossistema implica em simplificagio, a sua re-
gulacdo e efetivo funcionamento exigem con-
tinuos subsidios ou contribui¢des energéticas.
Assim, em condigGes tropicais, por decorrén-
cia das leis naturais basicas regentes do ecos-
sistema, atividades agricolas fundamentadas
em monocultivo continuo e sistemas excessi-
vamente simplificados resultam em maior
degradacdo ambiental, maior dispéndio de
energia e maior instabilidade produtiva.

Neste contexto, Antonio Luiz Fancelli afir-
mou que o plantio direto pode contribuir sig-
nificativamente para a transformacio da agri-
cultura em atividade lucrativa e sustentavel,
visto que o mencionado sistema promove a di-
versificagio e racionaliza o dispéndio de ener-
gia.

Ainda: a melhoria do balango energético
da agricultura pode ser favorecida pelo uso
efetivo do manejo integrado de plantas dani-
nhas, pragas e doengas, pela consideragio dos
efeitos alelopaticos, bem como pela adequa-
¢do do uso de fertilizantes, sobretudo nitroge-
nados.

Os beneficios da adubagdo com énfase no
sistema de produgio, e ndo na cultura especi-
fica, bem como na aplicagdo do nitrogénio em
pré-semeadura, ou na cultura antecessora, fo-
ram destacados por Jodo Carlos de Moraes Sa.

A palha resultante do plantio direto dimi-
nui a infestagéo de plantas daninhas na area,
porém Pedro Christoffoleti lembrou que exis-
tem algumas espécies adaptadas as condigdes
inerentes ao sistema que requerem medidas es-
peciais de controle e que a eficiéncia dos her-

bicidas de pré-emergéncia depende da capaci-
dade do produto em atravessar a palhada e atin-
gir o solo. Contudo, a utilizagdo continuada
de herbicidas, apresentando o mesmo princi-
pio ativo e/ou o mesmo modo de agdo, pode
favorecer a selecgdo de plantas resistentes. Essa
caracteristica da populagdo é transmitida para
as geragdes seguintes e € fung¢io da pressdo de
sele¢do causada pelo herbicida, selecionando
os individuos resistentes, que normalmente
existem em freqii€ncia muito baixa. Atualmen-
te, no Brasil, reconhecidamente podem ser lis-
tadas trés espécies de plantas daninhas resis-
tentes a herbicidas: picdo-preto (Bidens pilo-
sa), amendoim-bravo (Euphorpbia hetero-
phylla), para inibidores da ALS, e capim-mar-
melada (Brachiaria plantaginea), para inibi-
dores da ACCase. No mundo, ji foram identi-
ficados 183 bidtipos com esta caracteristica.

Em fungio de problemas concernentes a
ocorréncia de pragas, principalmente as sub-
terrdneas, em dreas agricolas sob plantio dire-
to, Dirceu Gassen enfatizou a nova estratégia
a ser utilizada na agricultura moderna, consti-
tuida de agdes efetivas de manejo de fauna
(principalmente insetos). Para tanto, necessi-
ta-se o conhecimento efetivo da espécie-alvo,
do seu ciclo biologico, de seus habitos alimen-
tares, de seus inimigos naturais e dos fatores
de mortalidade natural.

Grande destaque foi dado ao cord-da-pas-
tagem (Diloboderus abderus), o qual ocorre
em areas com palha na superficie do solo, ca-
vando galerias verticais tipicas que permane-

cem abertas. Para Dirceu Gassen, essa espécie
pode ser confundida com o coré do plantio di-
reto (Bothynus sp.), porém este tltimo cava
galerias mais profundas (>60cm), somente
consome restos de culturas e, na superficie do
solo, movimenta-se de costas, com as pernas
voltadas para cima.

No estado de Sio Paulo e na regido dos
cerrados, o cor6-da-pastagem poderd provo-
car severos danos as culturas, notadamente nas
lavo'uras de soja semeadas tardiamente (dezem-
bro/janeiro) e nas lavouras de milho safrinha,
na maioria das vezes, em sistemas de plantio
direto malconduzidos. O tratamento de semen-
tes com inseticidas ainda pode ser considera-
da uma alternativa eficaz de protegdo de plan-
tas contra o Diloboderus abderus, porém os
melhores resultados tém sido obtidos com a
aplicacdo de inseticidas liquidos no sulco de
semeadura, mediante o uso de equipamento es-
pecifico.

A recuperagdo das pastagens em sistemas
de plantio direto foi o tema abordado por Luiz
Albino Bonamigo, o qual ressaltou a impor-
tancia da utilizagio de guandu (Cajanus ca-
jan). Para tal, torna-se necessario realizar a
limpeza da 4rea, amostragem do solo, aduba-
¢do, manejo antecipado de gramineas utilizan-
do herbicidas sistémicos, bem como a opera-
¢do de semeadura, a qual deve levar em consi-
deragdo o peso de 1.000 sementes, populagio
desejada de plantas, espagamento e nimero de
plantas por metro linear. O principal objetivo
dessa técnica consiste no fornecimento de ni-

erfeito

para sua safrinha.

Com FlexiTREVO vocé fertiliza a safrinha com grande racionalidade e eficiéncia.
A solubilidade do Fésforo nas férmulas FlexiTREVO é adequada para cada

situagdo de solo, propiciando economia e uma adubagdo equilibrada.

FlexiTREVO, a melhor relagdo custo/beneficio.
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trogénio para a pastagem proveniente da fixa-
¢do bioldgica e dos restos culturais do guan-
du, além de enriquecer o valor nutritivo da
forragem no periodo seco do ano, devido a alta
rusticidade apresentada pela Iegummosq (o
guandu apresenta sistema radicular agressivo,
que o possibilita explorar 4gua em maior pro-
fundidade).

Recentes estudos na area de modelagem,
especialmente de sistemas radiculares, foram
abordados por Durval Dourado Neto. Em fun-
¢do da condicdo edafoclimatica local (fertili-
dade e disponibilidade de d4gua no solo, vento,
temperatura, umidade relativa do ar, principal-
mente) e da espécie de interesse, tem-se um
desenvolvimento radicular ideal, o qual cor-
responde ao equilibrio 6timo entre a alocagdo
de fotoassimilados (carboidratos equivalentes
oriundos do balango entre fotossintese ¢ res-
piragdo) para raiz e parte aérea. Em fung¢do do
conhecimento dessas relagdes, é possivel oti-
mizar o rendimento. Para tanto, o homem pode
manejar o sistema radicular em fungdo da dis-
ponibilidade de dgua e dos nutrientes pratica-
mente imdveis no solo (tais como fosforo e
zinco) e na planta (célcio e boro).

Como a estratégia da cultura anual ¢ a de
colonizar o solo e atmosfera ao nivel de dos-
sel durante a fase vegetativa, e perpetuar a es-
pécie durante a fase reprodutiva, a planta tem
como prioridade de alocagdo de carboidratos
para a raiz e folha (e 6rgdos acessorios de sus-
tentaciio de folhas) durante a primeira fase (ve-
getativa) e para os 6rgdos reprodutivos duran-
te a segunda fase (reprodutiva). Sendo assim,
o sistema radicular é maledvel apenas durante
a fase vegetativa.

Como os solos, na natureza, apresentam
uma capacidade de dgua disponivel por uni-
dade de profundidade efetiva do sistema radi-
cular de 1,00 a 1,25mm/cm, para cada incre-
mento de lcm de profundidade do solo explo-
rado pelo sistema radicular hd um acréscimo
de 10.000 a 12.500 litros por hectare de dgua
disponivel no solo. Conseqiientemente, ha uma
maior disponibilidade também de nutrientes,
tais como nitrogénio, fosforo, potéssio, calcio,
magnésio, enxofre, cloro, cobre, manganés,
molibdénio, zinco, ferro e boro. Temos, en-
tdo, que o teor critico do nutriente no solo de-
pende do volume médio de solo explorado por
unidade de planta, que por sua vez ¢ depen-
dente ou pode definir populagdo e distribui-
¢do de plantas, bem como época de semeadu-
ra.

Por outro lado, a
planta que explora
solos mais férteis ten-
de a produzir mais e
a consumir menos
agua por unidade de
massa de matéria seca
produzida da parte
exportavel da area
(com grdos ou semen-
tes, por exemplo),
porque dispendem
uma menor quantida-
de relativa de carboi-
dratos para fazer raiz.
Sendo assim, a aloca-
¢do ¢é direcionada a
parte aérea. Como
conseqiiéncia, ha uma
aumento da area foli-
ar, da absorg¢do de di-
oxido de carbono e do
rendimento. Desta
maneira, a arquitetu-
ra radicular, que em
ultima instancia defi-
ne profundidade e vo-
lume de exploragio
do sistema radicular,
precisa ser utilizada
como um indicador
da distribui¢do de fer-
tilidade quimica e de
disponibilidade de
agua. A arquitetura
radicular, portanto,
define os critérios de
manejo da fertilidade
quimica do solo, prin-
cipalmente no que diz
respeito a calagem,
gessagem e fosfata-
gem.

O IV Encontro
Paulista de Plantio
Direto também serviu
para mostrar que o
empresario rural pre-
cisa, cada vez mais,
investir em formagio
e informagdo, pois o
custo da ignordncia
em agricultura pode
significar grandes
prejuizos. E3
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ECUARIA

Queda na producio
deve diminuir
oferta mundial

ma situagdo ciclica devera pro-
l l vocar uma redug¢do na producdo

norte-americana de carne bovina,
que podera registrar uma queda de até
7% em 1999 e permanecer nester niveis
relativamente baixos ao longo dos pré-
ximos trés anos. Em fun¢do da seca no
estado do Texas e das dificuldades de
oferta de alfafa, principalmente, muitos
pecuaristas iniciaram uma razoavel redu-
¢do de plantéis bovinos em alguns esta-
dos, ao longo do ano de 1998,

Um forte abate de matrizes e uma
baixa reteng¢@o de vacas estd levando o
Pais a registrar o maior nivel de produ-
¢do de carne bovina desde 1976; ou seja,
25,6 bilhdes de libras, cerca de 11,6 mi-
IhGes de toneladas. Para 1999, a proje-
¢do inicial é de uma producio da ordem
de 10,8 milhdes de toneladas.

Esta tendéncia esta levando alguns
mercados a se mobilizarem tendo em vis-
ta a tendéncia de menor oferta norte-ame-
ricana nos proximos trés anos. Qualquer
novo surto de demanda mundial, apés o
periodo de crise, podera refletir em certa
escassez e/ou alta razoavel de pregos,
diante da situacdo de baixa produgdo na
Argentina, na Europa e agora também
nos Estados Unidos.

Este altimo, ja iniciou processo de
contratagao de importagdes, pois nego-
cia com o Brasil uma cota de carne bovi-
na fresca de 20 mil toneladas por ano,
para inicio em 1999. Atualmente, o0 Bra-
sil somente pode exportar carne indus-
trializada para os EUA, devido ao pro-
blema da febre aftosa.

Todo este quadro devera levar a pro-
dugdo mundial de carne bovina a regis-
trar uma importante retragio para o ano
de 1999. A queda € prevista em 2% apro-
ximadamente e tem como fator principal

a crise ciclica da pecudria norte-ameri-
cana, bem como os efeitos da seca do
Texas e alguns outros estados em 1998.

Este quadro, associado a crise ciclica
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da produgdo em transito na América do
Sul, certamente é uma tendéncia impor-
tante para o quadro mundial de comér-
cio de carne bovina, tendo em vista que
a América do Norte poder4 elevar as suas
importagdes, bem como uma recupera-
¢do econdmica mundial trazer um impac-
to importante em termos de pregos de
exporta¢do, principalmente para a carne
bovina brasileira, argentina € uruguaia.

Mercado
interno firme em
dezembro

mercado interno de boi gordo se
O manteve firme em dezembro. O

mercado sente o término das
vendas de gado confinado e um inicio dis-
creto das ofertas de gado de safra. No
inicio do més de dezembro foi natural-
mente marcada pela expectativa de de-
manda. O més concentrou recebimento
de saldrios, com 13° terceiro e as festas
de final de ano. O indicativo natural é de
demanda em alta. Por outro lado, a estia-
gem e as altas temperaturas que assola-
ram boa parte do Pais, particularmente o
noroeste do Parana e sul do Mato Gros-
so do Sul, afetou diretamente a decisdo
de venda do pecuarista, neutralizando
altas razoaveis no mercado de boi.

A comercializagdo do boi gordo re-
gistrou melhor movimentagio na virada
de novembro para dezembro. A oferta
restringiu-se a gado de pastagem, que
entrou no mercado de forma lenta. Com
iss0, os negdcios no inicio do més de

PRODUCA

oneladas)

SE 1998

r: 14,583 14.722

ibe 47 46

érica 243 228

| Ameérica do Sul 9.050 8.824
| Unido Européia 7.755 7.604
Oeste Europeu 152 148
Leste Europeu 942 974
CEl-ex-URSS 3.633 3.376
Oriente Médio 606 617
Norte da Africa 426 440
Outros da Africa 591 676
Sul da Asia 1.430 1.593
Outros da Africa 6.423 6.820
Oceania 2.577 2.542

e S

dezembro registraram pregos R$ 0,50 por
arroba. Esta situagdo de pregos mais fir-
mes se deve a dois fatores: o baixo nivel
de escalas nos frigorificos, proveniente
de uma comercializaco lenta no final do
més de novembro, e da forte expectativa
de demanda.

A situagdo provocou uma certa me-
lhoria na formagdo das escalas, ou seja,
ndo ocorreu uma situagio de escassez de
oferta ao ponto de forgar os frigorificos
a elevar pregos. Os pregos da carne bo-
vina se mantiveram estaveis no inicio de
dezembro apesar da forte expectativa de
demanda. Os cortes casados de traseiro
e dianteiro ficaram em R$ 2,45 por RS
1,40, ponta de agulha a R$ 1,50 e vaca
casada a R$ 1,70.

Os pregos de dezembro foram consi-
derados bons dentro do mercado. A ques-
tdo climatica podera manter o mercado
pouco ofertado também para este inicio
de ano. Os primeiros indicativos de pre-
cos para fevereiro revelam um potencial
de mercado da ordem de R$ 28,00 base
Sdo Paulo, ou seja, praticamente o mes-
mo nivel praticado em outubro, més de
entressafra. Por outro lado, com a atual
corregdo cambial e a dificuldade de ven-
das da Argentina, as exportagdes pode-
rdo ferecer um componente adicional aos
pregos do boi ao longo da safra 99.

Também no Rio Grande do Sul houve
uma melhoria no quadro de demandé}- 0
mercado vinha lento e sem forte motiva-
¢do ao longo de novembro, com pregos
de R$ 0,85 a vista e R$ 0,90, com paga-
mento 30 dias nas regides de frontelra.
Mas ainda sob a comercializagéo final do
gado da regido Serrana. Em dezembro, 0
mercado voltou-se para a comercializagao
do gado de fronteira, principalmente com

marchantes sendo

mais agressivos nas
1 compras. A demanda
. SN previstaparao més_de
1999* | \}ar. o | dezembrosem duvida
| 99/98 incentivou o mercado
13.931 T 4 melhoria da procu-
49 217 ra Com isso, 0s pre-
230 0,88 | ’
8.922 1,11 | ¢0s no estado acusa-
7.513 120  ram altas para R$
151 2,03 0,92 a vista e R$ 0,95
223 %gg com pagamento 30
S;gg -2:43 dias nas regides de
460 4,55 fronteira, sendo que
673 -0,44 na Serra o mercado
184 ggg chegou a negociar a
g:ig% -3,30 R$ 1,00 o quilo vivo,

com 30 dias.
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Retracao de fim de
ano surpreende
mercado argentino

s precos do novilho na Argenti-
O na apresentaram forte retragdo

nos ultimos dois meses de 98.
Somente em novembro, as cotagdes cai-
ram, em média 15%, retornando a casa
dos US$ 0,99 por quilo vivo. A retragdo
surpreendeu boa parte dos negociadores,
tendo em vista que as sinalizagdes de
mercado indicavam o caminho inverso.
Esta retracdo no final do ano, na verda-
de, ndo foi reflexo de uma melhoria de
disponibilidade de longo prazo ou o fi-
nal da fase ciclica de baixa produgdo
porque passa a pecuaria Argentina.

Uma das alteragdes no comércio de
carne bovina do pais vizinho pode expli-
car esta situa¢do. Em 98, o Brasil com-
prou menos na Argentina, oferecendo
uma certa folga em termos de fluxo de
exportagdes locais e comprometendo as
vendas externas argentinas. A situagdo
de retragdo da demanda mundial também
comegou a afetar o ritmo de vendas ar-
gentinas no mercado exportador no final
de ano.

O Brasil tem hoje pregos e ofertas
mais competitivas em muitos cortes e,
principalmente, na carne industrializada.
Esta condic¢do é evidente. Até mesmo o
Chile, mercado cativo das exportagdes de
carne argentinas, esta voltando-se para o
Brasil, fechando compras de carne bra-
sileira ao longo de todo o0 ano. Esta é uma
situagdo que envolve a condigdo de dis-
ponibilidade interna na Argentina e a sua
relagdo de pregos com o mercado inter-
nacional.

Em 1997, a Argentina exportou 437,1
mil toneladas de carne bovina, em equi-
valente carcaga, e, neste ano, ndo devera
ultrapassar as 260 mil toneladas, tendo
em vista que no periodo de janeiro a se-
tembro vendeu apenas 220,7 mil tonela-
das. Este pedago ndo exportado pelo pais
foi absorvido pelo Brasil, que registra
uma saudavel recuperagao nas vendas ex-
ternas neste ano.

Esta é uma condicdo derivada da fase
ciclica, ocasionada pelo forte abate de
matrizes e reducdo de plantéis registra-
dos em 1995/1996, principalmente. Em
1997, o rebanho bovino argentino foi
estimado em 50,06 milhdes de cabegas,
o volume mais baixo dos ultimos nove
anos. Para este ano, esta estimativa estd
em 49 milhdes de cabegas, para um vo-
lume total de abates no ano de 10,4 mi-
Ihdes de cabecas, ficando 9,2% abaixo
de 97 e sendo o volume mais baixo de
abate desde 1974. O fato, além de com-
prometer o volume disponivel para ex-
portagdo, também provocou a queda dp
consumo interno para historicos 55 qui-
los por habitante/ano.

Para 1999, a expectativa ¢ de manu-
tengdo dos numeros baixos de produgao.
O mercado argentino comprou muito
bezerro e garrote no Paraguai, Uruguai e
Brasil ao longo de 98, fato que devera
inibir a queda de produgéo para o proxi-
mo ano. Contudo, continuara a reten¢ao
de vacas para reprodugdo, mantendo o
mercado com pouca oferta e ainda com
baixa disponibilidade para exportag@o.
Espera-se para o este ano uma produgdo
de carne bovina da ordem de 2,16 mi-
lhoes de toneladas, levemente inferior a
1998. As exportagdes devem manter o
ritmo de apenas 260 mil toneladas, seja
pela retragdo da demanda internacional,
pelos altos pregos praticados no merca-

do interno ou pela concorréncia com o
Brasil. A baixa de pregos do novilho no
més de novembro, na verdade, contrariou
esta expectativa. Contudo, trata-se ape-
nas de uma situacdo sazonal. Os argenti-
nos iniciaram em novembro o plantio da
safra de verdo e as regides com pasta-
gem de inverno devem ser liberadas para
a semeadura. Com isso, o mercado de Li-
niers apresentou uma pressao repentina
de vendas. Mas estes precos deverdo vol-
tar a subir a partir do més de janeiro. Pelo
menos ¢ que o indicam os fatores de ofer-
ta e demanda, com a combina¢io de me-
nor disponibilidade argentina, queda da
demanda internacional (até mesmo de
tradicionais compradores, como o Chi-
le) e maior concorréncia brasileira.

| IMPORTACOES MUNDIAIS |
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Plantio encerra
com expectativa de

boa colheita

A pos uma safra 97/98 de grandes

prejuizos com o clima para a sa-
fra brasileira de arroz, com o maior esta-
do produtor — Rio Grande do Sul —
sendo duramente atingido por chuvas
excessivas, o quadro é muito favoravel
para uma recuperacdo na produgio ori-
zicola. A semeadura da safra gaticha per-
maneceu sempre adiantada, e encerrou
muito antes do periodo normal, com a ex-
pectativa de uma produtividade satisfatd-
ria.

Ao contrario do fenémeno El Nifio,
causador da quebra da safra 97/98, o La
Nifia, manteve chuvas abaixo da normali-
dade no sul do Pais, pelo menos até mea-
dos de dezembro, com o quadro climati-
co sendo considerado favoravel. A pers-
pectiva € a de que os arrozeiros gaichos
consigam colher obtendo um rendimento
meédio superior a 5.000kg/ha. A drea total
a ser plantada no Rio Grande do Sul su-
pera 0s 934 mil hectares, segundo levan-
tamento do Instituto Rio Grande do Ar-
roz (Irga).

O ano de 1998 foi sem duvida um dos
melhores, sendo o melhor, para a comer-
cializagdo do arroz. Com a quebra da sa-
fra do maior estado produtor do Brasil, e
também no Nordeste, castigado pela seca,
a oferta no mercado interno foi reduzida.,
Além disso, a producdo de arroz da Ar-
gentina e Uruguai, que colocam produto
no Pais, foi atingida pelas precipitagdes
excessivas, 0 que completou o quadro de
alta dos precos brasileiros do arroz.

Os produtores que conseguiram se li-
yrar das perdas causadas pelas chuvas no
Sul e pela seca no Nordeste, ou que obti-

veram boa produtividade com arroz de
qualidade, certamente encerraram um ano
de excelente rentabilidade. E os produto-
res que conseguiram salvar parte de sua
lavoura no RS, com a comercializagio do
restante a precgos elevados, puderam ame-
nizar suas perdas, ou compensar a quebra

de safra.
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Com uma comercializagdo muito fa-
voravel em 98, os produtores automatica-
mente se estimularam a um aumento do
plantio para a safra 98/99. Incremento pla-
nejado para a semeadura que, infelizmen-
te, foi muito atrapalhado pela lentiddo na
liberagdo de recursos para o custeio da
safra. Muitos produtores do Centro-Oes-
te, com destaque para o Mato Grosso, atra-
saram o plantio ou ndo plantaram, pela
demora nos financiamentos.

Saframque, @
Parana eleva precos
A em 29%

estiagem que atingiu o Paran4 en-
tre agosto, setembro e outubro
resultou numa quebra de produgio de
30% para o feijdo das aguas. Como re-
flexo, a saca de 60kg do feijao carioqui-
nha que no inicio de novembro era ne-
gociada a RS 45,66 de média estadual
pulou para R$ 58,95 na segunda semana
de dezembro, numa alta de 29%. Os nii-
meros de safra ndo estdo consolidados —
a quebra leva em consideragio 31% da
area colhida até 10 de dezembro — mas o
Deral ja trabalha com uma produgio en-
tre 349/373 mil toneladas para a safra pa-
ranaense contra uma estimativa inicial de
516 mil toneladas. “Em algumas regides
os produtores plantaram trés vezes”, co-
menta a técnica Margoreth Demarchi, do
Departamento de Economia Rural (De-
ral), lembrando que a produtividade mé-
dia inicialmente estimada em 1.030kg/ha
recuou para 788kg/ha como conseqiién-
cia das chuvas que atingiram o feijio em
desenvolvimento e durante a floragio.
Ela salienta que as lavouras plantadas
mais tarde apresentam boas condigdes de
desenvolvimento e que como o clima tem
se mostrado mais seco, nessa fase de co-
Iheita, podem até registrar desempenho su-
perior ao estimado. Outro aspecto favora-
vel diz respeito aos pregos recebidos pe-
los produtores. A saca de 60kg feijdo ca-
rioca do Parand fechou a primeira sema-
na de dezembro a R$ 53,74, quando em
igual periodo do ano passado era negoci-
ada a R$ 21,68.
A quebra na safra do estado, que sozi-
nho responde por cerca de 35% da produ-

¢do nacional de feijdo 1° safra, tem reper-
cussdo também no atacado paulista, onde
a oferta tem se limitado a feijdo de Sdo
Paulo, de Minas Gerais e de Goias, em-
bora os dois tltimos estados tenham bem
menos produto a ofertar.

Em Sao Paulo, feijao carioquinha de
melhor qualidade, que durante o més de
novembro manteve patamares de R$ 51/
66,00 (saca 60kg) em nivel de atacado,
abriu dezembro a R$ 70,00 de minima
para chegar a R$ 90,00 na segunda sema-
na do més diante de forte nervosismo. No
inicio de dezembro do ano passado o pro-
duto era vendido a R$ 30,00/38,00. “Ha
muita especulagdo em torno de uma pos-
sivel seca para daqui ha dois meses mas 0
fato concreto é que os intermediarios tem
muita facilidade de manuseio das fontes
produtoras”, comenta o gerente comerci-
al da Camil, Mario Bunomo Rovaris.

Outro fato que pode ter influenciado o
mercado ¢ a concentragdo da oferta na sa-
fra paulista embora haja sobra de merca-
doria no atacado local. Estima-se que S&o
Paulo esteja respondendo por 80% do abas:
tecimento enquanto Minas Gerais, Parana
e Goias estariam entrando com os 20% res-
tantes. Conforme Rovaris, o mercado ain-
da ndo absorveu a quebra de safra — além
do Parand, Rio Grande do Sul e Santa Cg-
tarina também apresentam problema de cli-
ma — mas nio deve haver falta de produ-
to. A partir de dezembro a oferta tende a
voltar ao normal pois comega a chegar ao
mercado as safras de Minas Gerais, Goias,
Santa Catarina e do Parana.

Enquanto o Sul do Brasil enfrenta es-
tiagem, a Bahia registra chuvas acima do
normal para o periodo. Em Barreiras, no
oeste do estado, onde se estima uma drea
plantada de cerca de 10 mil ha de feijao
de sequeiro, agronomos da Circulo Verdp
Consultoria, informam que algumas regi-
des tém registrado precipitagdes de ate
100mm num curto espago de 4/5 horas
embora sem prejuizos para o feijio. A
Gnica preocupacio fica por conta da forte
incidéncia da mosca-branca na regido que
vem sendo controlada com aplica¢@o de
inseticidas a cada 7/10 dias. Os técnicos
dizem que se ndo houver comprometimen-
to de produtividade a safra local deve al-
cancar de 70 a 75 mil toneladas.

Em Minas Gerais, estimativas apon-
tam para um plantio de 158.540ha com a
safra das dguas a ser colhida a partir des-
te més. A produtividade média esperada
¢ de 805kg/ha enquanto a produgdo deve
ficar em 127.662 toneladas.
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Comercializacéao
continua lenta

o final de novembro, encerrou-se
um levantamento de comerciali-
zagdo antecipada da safra 98/99 de soja
no Brasil com duas constatagdes basicas
e aparentemente contraditorias: a primei-
ra, € que os 13% levantados confirmam
a tendéncia ja manifestada anteriormen-
te de que o fluxo de vendas antecipadas
da nova safra tende a ser menor do que
no ano anterior; e a segunda, consideran-
do que em 1997 e na média normal de
cinco anos o patamar era de 16%, ¢ de
que o volume esta acima da expectativa.
Em outras palavras, temos a confir-
magdo de um menor volume de compro-
metimento da safra nova pelos produto-
res, mas esse volume esta um pouco aci-
ma do esperado. E essa aparente contra-
dig¢do pode ser facilmente explicada pelo
conceito da avaliagdo: é importante des-
tacar que pesquisa aponta ndo-somente
os volumes da safra nova, ja efetivamen-
te negociados, mas todo o conjunto de
modalidades de negocios que envolvem
algum tipo de comprometimento da pro-
ducéo pelos produtores.

Isso inclui os negdcios diretos, como
“Soja Verde” e Cédula do Produtor Ru-
ral (CPR), onde se recebe adiantado,
como pre-fixagfo, cujo pagamento ocor-
re na época da entrega efetiva do produ-
to, bem como as operagdes de troca (soja
por insumos) e financiamento direto atra-
vés dos “adiantamentos”. Dessa forma,

no seu perfil mais visivel, que sdo os ne-
gocios diretos, os volumes sdo efetiva-
mente baixos e pouco foi negociado.

O destaque fica entdo para o compro-
metimento objetivando a viabiliza¢do do
plantio, que é a parte mais subjetiva do
levantamento. Embora a situagdo esteja
destacadamente melhor do que em tem-
poradas anteriores, ha um quadro geral
de escassez de crédito e dificuldades de
acesso as poucas linhas que estdo apare-
cendo, sem contar com o fato de que o
produtor brasileiro ainda esta muito lon-
ge da condigdo de plantar apenas com
recursos proprios. Por esse motivo € que
os percentuais maiores de comprometi-
mento ocorrem nos estados de maior ne-
cessidade de recursos para o custeio,
como Minas Gerais, Goias e Mato Gros-
s0.

Mercado
mais propenso
a importacao

aso o Brasil estivesse com uma sa-

fra normal de milho para o proxi-
mo ano € a safrinha deixasse de ser uma
lavoura de risco, a influéncia do milho
argentino e paraguaio sobre o mercado
brasileiro certamente seria apenas passa-
geira. Contudo, com este novo modelo
de plantio no Brasil, com safra de verdo
tendo maior concentragdo na soja e a sa-
frinha tendo peso crescente, o ciclo da

OFERTA E DEMANDA AR
(em mil toneladas)

Discriminagéo
Estoque inicial
s

oo o
Consumo anual
Consumo humano
Exporages
Estoque final
Avrea plantada*

*milhdes de hectares

comercializagdo interna est4 se inverten-
do e a necessidade dos grandes consu-
midores fluirem parte de suas compras
para os dois paises vizinhos no primeiro
semestre tem sido freqiiente.

Para a safra 98/99, esta situag¢do nio
seria diferente pela composigdo do plan-
tio brasileiro, ou seja, uma safra de ve-
rdo com drea em crescimento de apenas
4,5% e uma safrinha tendendo a uma boa
area. A logistica do mercado interno no
primeiro semestre e o risco da safrinha
naturalmente trazem efeitos positivos
sobre os pregos do milho ao longo de fe-
vereiro até julho pelo menos.

A tendéncia deixa o mercado mais pro-
penso a importagdo no primeiro semes-
tre, desde que os pregos tornem-se com-
pativeis entre o mercado externo e inter-
no. Este foi o caso o primeiro semestre de
98, onde foi possivel para a ind{stria im-
portar milho argentino em pleno periodo
de safra no Brasil, até mesmo em fungio
de que a Argentina registrou uma safra re-
corde de 19 milhdes de toneladas, com 14
milhdes disponiveis para exportagao.

AGROSHDP:

O catalogo
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Colheita
pode apresentar

reducao

E mbora a indicagdo seja bastante
preliminar, e baseada em exercicio
de ntimeros, a safra 99/2000 pode ficar
em torno de 28/28,5 milhdes de sacas de
60kg. A avaliacdo foi feita pelo diretor
superintendente comercial da Tristdo —
Companhia de Comércio Exterior, Mar-
celo Silveira Netto.

Reiterando o fato de tais numeros se-
rem apenas baseados numa média entre
as hipodteses de uma safra muito ruim e
uma muito boa, mas dentro da realidade,
Netto, que participou do 7° Encontro Na-
cional das Industrias de Café (Encafg),
realizado entre os dias 18 e 22 de novem-
bro no Hotel Blue Tree Park, em Cabo
de Santo Agostinho/PE, diz que inevita-
velmente a proxima safra serd bem me-
nor, em pelo menos 20%.

A colheita da safra 99/2000 de café
na regido de Garga, no centro-oeste de
Sdo Paulo, area de atuagio da Coopera-
tiva dos Cafeicultores de Garga (Garca-
f¢), pode apresentar uma reducdo de até

EXPORTACOES BRASILEIRAS

DE CAFE EM GRAO

Volume GEIEELLEIM  Preco médio
(sacas de 60kg) (US§1:000) (USS/saca)
1998 1998 1998
790.001 160.566 [elocRels)
926.331 197.848 213,58
809.683 168.336 207,90
806.284 152.997 189,76
924.950 148.403 160,44
1.323.103 188.273 142,30
1.756.243 WpPEN:¥10] 126,32
1.875.562 231.297 123,32
1.984.550 [EERyM0LT] 119,45
2.045.317 RSN 113,31
1.675.000 [ETepAcPIS 115,00

Obs.. *Novembro - estimativa ABECAFE
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60% em relag@o a produgao 98/99. A ava-
liagdo € do gerente comercial da Garca-
fé, José Luiz Burato.

Segundo Burato, a colheita deste ano
na regido pode cair para 300/400 mil sa-
cas de 60kg, contra 700/800 mil sacas
colhidas em 98. O gerente destaca que a
redugdo ¢ normal, vinda da bianualida-
de, ja que uma safra de ciclo cheio como
a atual provoca estresse nos cafezais.
Burato diz que ““a florada foi discreta e a
safra deve ser pequena”.

Quanto ao clima, o gerente da Garca-
fé afirma que a situagdo foi muito preo-
cupante nas ultimas trés semanas, com
temperaturas muito elevadas e com falta
de chuvas. Entretanto, as precipitacdes
do final de semana amenizaram o qua-
dro. Burato alerta que se houver proble-
ma de falta de chuvas daqui pra frente a
redugdo na safra pode ser ainda maior.

Burato reitera que todas as preocupa-
¢des estavam voltadas para o clima no
final do ano. Apo6s uma florada “discre-
ta”, o periodo atual de formagdo de graos
exige calor e boa umidade.

A colheita de café em Patrocinio, na
regido do cerrado de Minas Gerajs, area
de atuacdo da filial da Cooperativa dos
Cafeicultores de Garga (Garcafé), deve
ser significativamente menor na safra 99/
2000 em relagdo a 98/99. Como a safra
98/99 foi de ciclo cheio, € natural, den-
tro da bianualidade da lavoura cafeeira,
que a produgdo 99/2000 seja menor.

Crescimento nos
estoques dos
frigorificos

esmo com o mercado da carne

suina registrando uma queda
consideravel na demanda interna em fun-
¢do da queda na capacidade de compra
da populagdo, os abates de suinos nos
dois principais estados produtores do Pais
continuam crescendo.

No periodo entre janeiro e outubro
deste ano, Santa Catarina e Rio Grande
do Sul abateram juntos mais de 8.5 mi-
lhdes de cabegas, um crescimento de

10,2% em relacdo aos abates do mesmo
periodo do ano passado.

Os dois estados continuam responsa-
veis por quase metade dos abates de sui-
nos do Pais, e em fungdo da perspectiva
de crescimento das exportagdes, apds o
recebimento do certificado de area livre
de febre aftosa, os estados apresentam as
maiores taxas de crescimento de abate do
Pais.

Boa parte do forte crescimento nos
abates destes dois estados, 10,2% em
Santa Catarina e 10,1% no Rio Grande
do Sul deve-se a expectativa originada
no inicio do ano de um forte crescimen-
to nas exportagdes para paises j4 tradici-
onais, como Argentina e Hong Kong, ¢
entrada em novos mercados, comg ’Eua
ropa e a Russia. )

Porém, como -ate 0 momento apenag
os em_bargues para os mercados j4 tradj.
cionais tém registrado crescimen
excessos provocados pelo incre
dos abate_s foi realocado em dire
mer_cado interno. Mercado, que
trario das exportagdes, ve
uma queda sensivel p
conseqiientemente dosopsggog onsumo e

. Com isso, observa-ge um f
c1~ment0 nos estoques dos
ndo apenas nestes dois estad
bemdjunto ;os frigorificos
estados, on '
tambérr; enct?n(t)r;grslsgmo " i
lo, Minas Gerais e IE’)ar(;;,’com0 340 Pau-

na.

Esse~ fato ocorre em fun¢do de que
COmo nao conseguem colocar o excesso
de carne no mercado externo, estes fri-
gorificos acabam distribuindo seus esto-
ques junto a mercados como Sao Paulo e
Ml_nas Gerais, onde existe uma maior li-
quidez.

A situacdo apresentada pelo merca-
do Interno s6 ndo pode ser considerada
mais preocupante, em fungio de que os
estagiqs de S&o Paulo e Parana, também
tradicionais produtores de carne suina
estarem diminuindo seus abates. ,

Como historicamente os meses de no-
vembro e dezembro tém tendéncia de alta
em fun¢do da maior procura por parte dos
consumidores, pode ser que os pregos do
suino consigam demonstrar algum sinal
de recuperagdo. Porém, dificilmente al-
cangardo pre¢os proximos aos praticados
no final do ano passado, quando o quilo
do suino vivo chegou a ser comercializa-
do em dezembro a US$ 0,80, tanto em
Santa Catarina como no Rio Grande do
Sul.

to, os
mento
¢d0 ao
a0 con-
m registrando

m forte cres-
frigoriﬁcos,
08, mas tam-
dos demais



Escassez de
crédito deve reduzir
area plantada

s cotonicultores brasileiros deve-

rdo finalizar o plantio de uma area
de 768.890 hectares na temporada 98/99,
0 que representaria um decréscimo de
13,1% sobre os 884.520 hectares culti-
vados em 97/98. A constata¢io faz parte
da estimativa de safra 98/99.

Levando-se em conta uma produtivi-
dade média de 1.672kg/ha (1.575 no ano
passado), a produgdo brasileira de algo-
ddo podera chegar a 1.285.950 toneladas
de algoddo em carogo, que serdo trans-
formadas em 450.083 toneladas de algo-
ddo em pluma. Em 97/98, o Brasil pro-
duziu 1.393.030 toneladas de algoddo em
carogo e 487.461 toneladas de algodio
em pluma.

“A escassez de crédito para financia-
mento agricola e a falta de chuvas no ini-
cio do plantio devem reduzir ainda mais
area a ser plantada no Brasil e, conse-

ALGODAO EM PLUMA
ESTIMATIVA DE SAFRA - 98/99
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qlientemente, a produgdo brasileira”, ex-
plica o analista Gessuir Pigatto. “O al-
goddo € uma cultura de custos altos, que
requer financiamento™, acrescenta.

As maiores quedas na area devem ser
registradas nos estados do Parana
(-45,1%), em Sdo Paulo (-35,4%) e em
Goias (-41,1%). O destaque fica por con-
ta do Mato Grosso, que deve aumentar a
sua area em 54,8%, passando a liderar,
com folga, o ranking da produgao nacio-
nal do algodao.

“Através do investimento em tecno-
logia e do apoio de um bem-formado pro-
grama de incentivo ao cultivo, o Mato
Grosso vem apresentando um gradual
crescimento na sua producgdo e nos ni-
veis de produtividade”, ressalta Pigatto.
“Mas a falta de custeio evitou um aumen-
to ainda maior na area plantada.”

Chuvas prejudicam
safra nacional

utro ano complicado para a pro-
dugdo nacional de trigo, em fun-
¢do das chuvas nos estagios finais de de-
senvolvimento das lavouras. Nesta tem-
porada, boa parte dos produtores anteci-
param seus trabalhos de plantio justamen-
te para evitar estes problemas com umi-
dade, arriscando, inclusive, perder com
geadas.
Nesta revisdo, com a area ja colhida,
indica produgdo brasileira da ordem de
2.178 mil toneladas, cerca de 7% abaixo

de 1997, que ficou em 2.351 mil tonela-
das. Se tomarmos como comparativo o
potencial de produgdo em final de agos-
to, ou seja, antes do inicio da colheita, as
perdas sdo bem mais significativas, le-
vando-se em conta as proje¢des de uma
safra ao redor de 2.571 mil toneladas.

O longo periodo de chuvas compro-
meteram substancialmente as lavouras de
trigo paranaenses. A exceg@o do norte do
estado, onde as lavouras foram menos
afetadas, as demais regides foram dura-
mente castigadas pelo excesso de chu-
vas, com destaque para as porgdes oeste
e sudoeste do Estado. Em algumas regi-
oes, cerca de 50% a 60% do trigo é de
baixo padrio, resultando em sérias difi-
culdades de sua utilizagdo para o consu-
mo humano, devendo ser escoado, em
sua grande maioria, para industrias de
ra¢do animal.

A produgdo paranaense ficou proje-
tada em 1.500 mil toneladas, cerca de 8%
abaixo de 1997. Além do pequeno recuo
na area semeada, contribuiu para este
quadro a redugdo do rendimento médio
das lavouras, que passaram de 1.815kg/
ha em 97 para algo em torno de 1.724kg/
ha agora em 1998.

As chuvas também atrapalharam o de-
senvolvimento da safra gaicha. Porém,
esta temporada vem mostrando-se bem
mais favoravel que a anterior, de triste
lembranga, em virtude das adversidades
climaticas. Em outras palavras, apesar da
forte reducdo na area semeada, algo em
torno de 21%, a producdo caiu apenas
7%. A melhor produtividade das lavou-
ras em relagdo a temporada passada com-
pensou parte do recuo da superficie plan-
tada, com volume produzido alcangando
550 mil toneladas, frente as 590 mil to-
neladas na temporada de 1997.

Fonte: Safras & Mercado
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Prémio de qualidade

0 cerrado de Minas Gerais
Jja esta se acostumando a
levar prémios da industria tor-
refadora italiana Illycaffé. Na
oitava edi¢do do Prémio Brasil
de Qualidade do Café para “Es-
presso”, a vencedora, desta vez,
foi Marilza de Fdtima Peterne-
la, de Indiandpolis/MG, que re-
cebeu US8 30 mil. Ela terd a ga-
rantia de vender parte de sua co-
lheita a empresa italiana com

Parcerias
garantem
qualidade

Cooperativa Languiru, de

Teutonia/RS, esta preparan-
do o lancamento de produtos sui-
nos inéditos no Brasil. Para isso,
acaba de acertar parcerias com
empresas da Itdlia e Brasil. A ita-
liana Senfter vai fornecer a tec-
nologia de processamento indus-
trial, enquanto a matéria-prima
fica a cargo da JSR Genética,
empresa brasileira de origem in-
glesa no Rio Grande do Sul. Os
investimentos superam os US$ 10
milhdes, envolvendo uma granja
de matrizes avos totalmente nova
e uma planta industrial, ambas no

municipio de Teuténia. O investi-
mento em genética, estimado em
USS$ I milhdo — um total de 1.040
matrizes avés — explica o presi-
dente da Languiru, Hércio Krab-
be, “permitird um ganho em es-
cala e na qualidade da carne pro-
cessada . A parceria serd inicia-
da no exato momenio em que a
Cooperativa Languiru completa
43 anos de fundagado.

70 - JANEIRO 1999

dgio de até R$ 39,00 por saca
de 60kg. Este prémio foi criado
pela Illlycaffé para incentivar o
cafeicultor brasileiro na produ-
¢do de café fino e ao mesmo ter
maior garantia de oferta de ma-
téria-prima para elaboracio de
seu produto para expresso, que
tem reconhecimento internacio-
nal. Nesta edigdo do Prémio,
534 produtores de 60 municipi-
os participaram.

Divulgagio

Tecnologia

internacional

1
S ima, Simagena e Simavip |
sdo abreviagées dos no-
mes oficiais das feiras de ma-
quinas e equipamentos agri-
colas, genética animal e de
suinos e aves, respectivamen-
te, que acontece de 18 de fe-
vereiro a quatro de margo, em
Paris. Sao 200.000 metros
quadrados de pavilhées co-
bertos e climatizados, que
abrigam cerca de 1.200 expo-
sitores de toda a Europa, de- |
tentores de mais de 2.000
marcas do agribusiness mun-
dial. Os eventos contemplam.
exposi¢do de produtos, feiras
especializadas, palestras,
cursos técnicos ete. £ um
evento imperdivel para quem
quer conhecer as novas ten- |
| déncias bem como para ex-
| portadores de produtos do
| Brasil. Os interessados po-
dem fazer suas inscrigoes
| através do Sindicato das In-
| dustrias de Maquinas Agrico-
| las do RS (Simers), pelo fax:

| (051) 364-1460.

EUA reduz tarifas

0 s Estados Unidos deverdo
zerar o valor da tarifa co-
brada das empresas brasileiras
que exportam suco de laranja do
Brasil. A garantia é do vice-mi-
nistro da Agricultura dos Esta-
dos Unidos, Richard Rominger,
durante o encontro com o secre-
tario-executivo do Ministério da
Agricultura, Ailton Barcelos.
Também haverd redugdo gradu-
al da tarifa para exportagdo de
agiicar e fumo. Atualmente, o
exportador de suco de laranja
paga cerca de USS 440,0Q por
tonelada do produto destinado
ao mercado norte-americano, o
que equivale a aproximadamen-
te 30% do valor da tonelada.
Dados da Secretaria de Comér-
cio Exterior (Secex), do Ministé-
rio da Industria, Comeércio e Tu-
rismo, indicam que o Brasil ex-
portou cerca de USS 100 milhoes
em suco de laranja para os Es-
tados Unidos no periodo de ja-
neiro a setembro de 98.

Exceléncia

Caterpillar

0 cupando a 19° posi¢do no
ranking das maiores em-
presas exportadoras do Pais, a
Caterpillar Brasil acaba de re-
ceber o prémio “Zero Defeito”.
Ele foi concedido pela Caterpi-
llar Inc., dos Estados Unidos,
Juntamente com a Factory Mu-
tual, empresa encarregada de
realizar inspe¢ées para avalia-
¢ao de riscos em todas as insta-
lagdes da Caterpillar no mundo.
Em 1998, foram auditadas |7 1
unidades da empresa, entre fa-
bricas e associadas, dentre as
quais 46 atenderam todas as ex;.
géncias e também estardo rece.
bendo o pr]émr'o. “Isto mostra
que nossa fiabrica é um local se-
guro para se trabalhar, garantin-
do integridade fisica de nossos
empregados e colaboradores”,
d{zfir;thw'De Vooght, gerente da
dlws_ao de Tesouraria e Servigos
a Clientes.

Joint-venture para vegetais
de conveniéncia

S urge wuma nova joint-venture
no segmento de saladas e ve-
getais de conveniéncia. E a Fresh
to Go, criada pela Algar Agro e
Fresh Express, lider no mercado
de saladas prontas da Grande
Sdo Paulo. A nova empresa con-
some investimento inicial de RS
4 milhées, dos quais RS 2 milhées
serdo aplicados nos campos de
producdo em Uberlandia, no Tri-
angulo Mineiro, que terd uma
area plantada de 250 hectares,
com grande variedade de verdu-
ras e legumes. Os outros RS 2
milhdes serdo destinados a drea

industrial de Cotia, na Grande
Sdo Paulo, onde serd feito o pro-
cessamento dos vegetais. Segun-
do Marcelo Prado (foto), vice-
presidente da Algar Agro, “‘o ob-
Jetivo é ganhar novos mercados
para esse segmento que vem cres-
cendo a taxa de 35% ao ano, nos
ultimos quatro anos”. Prado es-
tima que a produgdo inicial sera
de 60 mil toneladas/ano. O pro-
jeto vai gerar de 250 empregos
diretos na regido de Uberlandia
e 50 em Sdo Paulo, assim como
implantara novas tecnologias
para processamento e embala-
gem.

Roberto Chacur



Novo diretor

Virbac do Brasil estd com

novo diretor geral. E o mg-
dico veterinario Luca Mifano
(na foto), formado pela Univer-
sidade de Sdo Paulo (USP). 4
escolha de seu nome é um reco-
nhecimento de sua atuacdio
como diretor de marketing e
vendas. Afinal, Mifano fez a Vir-
bac pular do 22° para o 14° lu-
gar no ranking das empresas do
segmento veterindrio, tendo seu
faturamento triplicado em ape-
nas trés anos. Para este ano, a
Virbac planeja uma linha de
produtos especialmente desen-
volvidos para o mercado de
eqiiinocultura. “Nosso objetivo
especifico é proporcionar solu-
¢oes para o bem-estar e a ma-
nutengdo da saude e da produ-
tividade das mais diferentes es-
pécies animais”, afirma Mifano.

Certificado

gaticha Cooperativa Agro-

industrial de Alegrete
(CAAL) recebeu, recentemente, a
Certificagdo ISO 9002, concedi-
da pela empresa norte-america-
na ABS Quality Evolution. A
CAAL é primeira empresa de ar-
roz e cooperativa de produgéo do
Pais a receber este reconheci-
mento, que atesta a qualidade do
produto da entrada do arroz na
industria até a entrega final ao
cliente. Segundo o presidente da
CAAL, Antonino Souza Dorne-
les, “a ISO 9002 é um diferenci-
al que, além de nos credenciar a
concorrer a prémios de qualida-
de, garante a abertura de mer-

cado nos paises do Mercado
Comum Europeu”,

Divulgagio/W.AD Comunicagio

Caiapo, agora,

Rezende Alimentos Ltda.,

industria de carnes loca-
lizada em Uberlindia/MG,
comprou o Frigorifico Caia-
po, situado na mesma cidade,
pertencente a UA Comércio e
Industria S.A., de origem ir-
landesa. O frigorifico Caiapo,
que ja pertenceu a Swift, es-
tava desativado ha alguns
anos. A unidade, com area
construida de 18.536m’,
numa drea total de
107.289m?, possui-capacida-
de para abate e processamen-
to de 1.000 bovinos por dia.
O vice-presidente de opera-
¢oes da Rezende, Roberto de
Mello Pinto, informou que,
com a nova unidade, a empre-
sa ganha maior capacidade
de abate, processamento, co-
gelamento e armazenagem,
podendo, ainda, produzir car-
ne cozida para exportagao.

AgrEvo g

Investindo
no arroz

AgrEvo anunciou, definiti-

vamente, a aquisi¢do do
banco de melhoramento genéti-
co de sementes de arroz da Gran-
ja 4 Irmdos S.A., empresa con-
trolada pelos mesmos donos do
grupo Josapar — lider no setor,
com a marca Tio Jodo. A Granja
4 Irmdos, um dos maiores pro-
dutores de semente de arroz irri-
gado no Brasil, iniciou seu pro-
grama de melhoramento de ar-
roz em 1990 e, em 1997, langou
sua primeira variedade, supremo
I, sendo ela a pioneira entre as
empresas privadas no desenvol-
vimento e registro de uma varie-
dade propria. Este programa tem
como alvo o desenvolvimento de
arroz de qualidade, incluindo
variedades especiais, tais como
aromdticos, tipos japoneses e ita-
lianos.

Unica com nova presidéncia

Unido da Industria Ca-

navieira de Sdo Paulo
(Unica) elegeu seu novo Con-
selho. José Pilon (na foto), da
Usina Santa Maria, de Cer-
quilho, foi escolhido presiden-
te; Oscar Figueredo Filho, da
Usina Alta Floresta, de Pre-
sidente Prudente, é vice-pre-
sidente secretario; e Roberto

Rezende Barbosa, da Usina
Nova América, de Assis, é
vice-presidente tesoureiro.
Em meio a queda dos precos
do agiicar e do alcool e diver-
géncias internas, a entidade
optou pela profissionalizacdo,
ao colocar o engenheiro
agronomo Luiz Carlos Car-
valho como superintendente.

Silvio Ferreira

@ 1\
a2

A FACULDADE de En-
genharia Agricola, da
Universidade Estadual
de Campinas/SP (Uni-
camp), realiza entre os
dias 2 a 20 de fevereiro o
curso sobre hidroponia
como forma de cultivo
alternativa. O evento
serd ministrado pelos
professores Sylvio Luis
Honorio e Anténio
Bliska Jr.. Outros deta-
lhes pelo fone (019) 788-
1088.

NOS DIAS 25 e 26 de fe-
vereiro, a IBC do Brasil
promove a ‘2° Conferén-
cia Anual sobre Café —
Tendéncias e Desenvolvi-
mento de Ag¢des Estrate-
gicas para o Mercado de
Café 99°, no Sheraton To-
wers, no Rio de Janeiro/
RJ. Serao discutidos as-
Suntos como: panorama
nacional e internacional,
consumo, politicas de co-
mercializagdo, entre ou-
tros. Detalhes pelo fone
0800-113883.

O DEPARTAMENTO de
Zootecnia, da Escola Su-
perior de Agricultura
‘Luiz de Queiroz’, ofere:
ce entre os dias 23 €

de fevereiro ‘Curso de
Transferéncia de Embri-
des’. O evento abordard
assuntos como escolha
das receptoras € doado-
ras, sicroniza¢do de cio,

congelamento € desggn-

gelamento de embrioes,

entre outros. Informa-

¢oes pelo fone (019) 429-

4224.
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Mudas citricas
mais sadias

O Centro de Citricultura do Instituto
Agrondmico de Campinas (IAC), locali-
zado em Cordeir6polis/SP, tem atuado
ativamente na producio de mudas sadi-
as de plantas citricas. A utilizacdo de
mudas livres de doencas € a maneira mais
segura para se iniciar novos pomares. A
procura por mudas produzidas em vivei-
ros protegidos de cigarrinhas vetoras da
clorose variegada dos citros (CVC) tem
aumentado a cada dia, sendo uma das
exigéncias legais para producdo de Mu-
das Certificadas da Secretaria de Agri-
cultura do Estado de Sdo Paulo. Além
do protétipo para demonstracio e desen-
volvimento de tecnologias para producdo
de mudas em recipientes, o Centro insta-
lou a primeira borbulheira e matrizeiro
em ambiente protegido, unidades em
constante ampliacio, tanto em volume de
borbulhas quanto em variedades e culti-
vares disponiveis. Detalhes com o pes-
quisador Joaquim Teéfilo pelo fone (019)
546-1399.

Acuicar com bhaixa

caloria

Pesquisadores alemdes desenvolve-
ram, por meio da engenharia genética,
acucar de beterraba para fazer um ado-
cante natural de baixa caloria para subs-
tituir o acticar. Segundo eles, o adiciona-
mento do gene de alcachofra de Jerusa-
Iém ajuda a fazer com que a beterraba
produza frutose, um tipo de acicar difi-
cil de digerir, mas com menos calorias.
As alcachofras de Jerusalém — semen-
tes encarocadas que sdo bem pequenas,
malformadas e dificil de processar — nzo
sio boas fontes para produtores comer-
ciais de agticar. Mas, a beterraba tem sido
usada por muitos anos para fazer agiicar.
O gene da alcachofra de Jerusalém faz
com que a planta converta a sacarose, que
se torna acticar de mesa, frutose, que tem
gosto doce mas que ndo € digerido tao
facilmente. Os pesquisadores acham que
a pesquisa poderia oferecer um meio mais

facil de produzir frutose.
Fonte: EBN
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O departamento agricola da Coope-
rativa Vinicola Aurora, de Bento Gon-
calves/RS, concluiu a entrega 300 mil
porta-enxertos aos seus associados no
ano de 98, com os quais serdo possiveis
plantar ou renovar 120 hectares de vinhe-
dos. O material foi produzido a partir de
matrizes livres de viroses fornecidas pela

Cooperativa quer renovar videiras

Embrapa Uva e Vinho, de Bento. O ob-
jetivo do programa é de produzir, em cin-
co anos, cinco milhdes de porta-enxer-
tos, que possibilitardo o plantio de até
dois mil novos hectares de videiras, au-
mentando em 60% o total da area planta-
da pelos 1.300 viticultores associados a
Aurora.

Complementando as necessidades da planta

Zinco, boro, ferro, manganés, cobal-
to, molibidénio, niquel e vanddio sdo mi-
cronutrientes que complementam as ne-
cessidades especificas de cada planta em
determinados solos e épocas de plantio.
Estes elementos sdo utilizados na fabrica-
cdo de fertilizantes e ragdes, com doses e
quantidades calculadas para cada carac-
teristica de solo. A composicao basica do
adubo ou fertilizante é conhecida como

NPK. O N é o nitrogénio, responsével pelo
crescimento; o P é o fdsforo, elemento que
aumenta a massa; e K ou potdssio, que
fornece agticar necessdrio para um bom
desenvolvimento da plantagdo. A explica-
ciio vem dos técnicos da Agroplanta, loca-
lizada em Batatais/SP, empresa que regis-
tra um aumento de participacdo neste mer-
cado de 35 para 50%, no exercicio de 1998,
na comparagio com o ano anterior.

Os técnicos da Embrapa Agroin-
distria Tropical, localizada em Forta-
leza/CE, ja estao colhendo os primei-
ros resultados da pesquisa com acero-
la. O estudo iniciou em 1996 e de-
monstra progresso no trabalho de me-
lhoramento genético, com a elevagdo
do teor de vitamina C em plantas se-
lecionadas. Inicialmente, foram ana-
lisados os frutos de 55 plantas seleci-
onadas de um pomar comercial. O re-
sultado mostrou uma freqiiéncia de

Alto teor de vitamina C

apenas 9% de plantas com teor de vi-
tamina C acima de 1.500mg/100mg de
polpa. Posteriormente, uma amostra de
51 plantas originadas de progénies
daquela populacio selecionada apre-
sentou uma freqiiéncia de 41% de
plantas com teor de vitamina C acima
de 1.500mg/100g de polpa. Isto signi-
fica que o processo de melhoramento
genético provocou 0 aumento do con-
teido da vitamina C na primeira gera-
¢ao de plantas filiais.

Carlos Ben
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I Peso-pesado com motor eletrdnico

Surge no mer-
cado uma nova li-
nha de caminhdes
modelo extrapesa-
do: ¢ 29200 da In-
ternational. Os mo-
delos da linha 9200
contam com a me-
lhor tecnologia dis-
ponivel no mundo.
O motor é o Cum-
mins ISM, total-
mente eletrénico,
com 380hp de for-
¢a, turbocomprimido e pés-arrefecido,
que proporciona economia de combusti-
vel, baixa manuten¢do e um completo
monitoramento de sua operagdo: oferece
cerca de 200 parametros programaveis.

J4 estd no mercado a versdo 99 do
Programa S.0.S. Suinos Informatica.
Alguns rela-
torios cons-
tantes neste
software:
gestacdo, ma-
ternidade,
creche, re-

A Stara estd langando um kit abaste-
cedor de adubo. Ele pode ser acoplavel
a qualquer tipo de caminhdo com cagam-
ba basculante. O equipamento possui

=
&
5
oy
e
=
L=l
3
=
2
=
Z
(=]

—

A linha foi langada com duas opgdes de
tragdo: 4X2 e 6X4 (denominada estradei-
ra). International, Av. Carlos Gomes,
111/201, CEP 90480-003, Porto Alegre/
RS, fone (051) 316-2000.

M Software para suinocultura verséo 99

cria, coberturas/inseminagdes, partos,
desmama, avaliagdo de matrizes etc, no
item de controle zootécnico. Também
oferece opgdes para compor um bom
fluxo de caixa, controle de estoques de
matérias-primas, produgdo de ragdes,
entre outros. S.0.S Suinos, caixa pos-
tal 12.900, CEP 74.643-970, Goiania/
GO, fone (062) 210-6462.

I Novo kit abastecedor de adubo

um caracol sem-fim revestido por tubo
de PVC que, além de ser acionado por
motor hidraulico, propicia uma vazio
em torno de 400kg/min de fertilizantes.
Vantagens: redu-
¢do de méao-de-
obra; eliminacio
de sacarias, pois o
adubo pode ser ad-
quirido a granel;
e agilidade no
abastecimento de
plantadeiras. Sta-
ra S/A — Indus-
tria de Imple-
mentos, Av. Sta-
ra, 500, CEP
99470-000, Nio-
Me-Toque/RS,
% fone (054) 332-
1822.
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[ Chegou o novo
fertilizante foliar

Ja esta no mer-
cado o novo fertili-
zante foliar Ni-
phokam-108. Tra-
ta-se um produto
com alta concentra-
¢80 de aminoacidos
para ativacdo vege-
tativa, ativacgdo ra-
dicular e melhora
da produtividade,
qualidade e vigor das plantas. O Ni-
phokam-108 tem todos os macro e micro-
nutrientes, quelatizados, para adubacio
foliar, com a qualidade da linha Quimo-
fol. Fénix Agro-Pecus Industrial Ltda.,
Rua Dom Pedro I, 350, CEP 18530-000,
Tieté/SP, fone (015) 282-2459.

B Mais leves e
mais fortes

Aliando tecnologia e estética, a Ger-
dau coloca a disposi¢do o Perfil Estrela
Gerdau, para utilizagdo em grades, por-
tdes, parapeitos e esquadrias, com maior
seguranga e acabamento. Apresenta duas
bitolas (12,1 e 10,5mm), o que permite
maior resisténcia a flexdo em compara-
¢i0 com outros perfis de bitolas equiva-
lentes. Como a sua espessura ¢ maior no
centro, permite que a broca exerga um
efeito autocentrante, facilitando a perfu-
ragdo e aumentando a vida 0til da ferra-
menta. As barras de ago laminadas a
quente medem 6 a 6,1m de comprimento
e sdo comercializadas Iemt felzsspr(le
1.000kg, a pregos equivalentes @ =
dutos tgradigio(r;lais. Gerdau S/A, Av.
Farrapos, 1811, CEP 90220-005, Por-
to Alegre/RS, fone (051) 323-2000.
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ONTO DE VISTA

0 fim dos dois milénios

o meu ponto de vista,

nao pode haver desen-

volvimento econdmi-
co e social se ndo houver uma
boa base de crescimento em-
presarial, seja no setor prima-
rio, dos agronegdcios, como
no secundario ou terciario.
Todos sdo interdependentes,
todos s@0 parceiros no empre-
endimento comum de gerar
riquezas, gerar empregos e
bem-estar social. Este concei-
to estende-se hoje com todo o
vigor, para o mundo globali-
zado deste fim de milénio, de
informagdes instantineas, de
decisdes que exigem rapidez

Roberto Brauner Penteado, presidente do Sindicato das
Industrias de Maquinas e Implementos Agricolas no
Rio Grande do Sul (Simers)

primeiros trimestres deste
ano. Entretanto, a falta de
uma politica agricola estgvel
a escassez de recursos ﬁnan:
ceiros a disposicio dgo agri-
c1,11§0r, 0s elevados jurog ban-
carios, incompativeis cop g
producdo agricola, os com-
promissos assumidos com o
FM'I no que concerne i area
agricola permitem antever
um crescimento negativo
para toda a industria. ,

0 apocalipse, hoje, ¢
anunciado com o fim de um
sistema econdmico que teve
Seu apogeu neste Gltimo sé-
culo, mas que mostrou as

e prontiddo.
O fim do primeiro milénio de era
cristd encontrou a humanidade temente
do apocalipse. O medo do fim do mun-
do levava os homens a construirem igre-
jas, catedrais, que até hoje se destacam
como obras de arte, € a procurarem em
seu interior o refigio, a protecdo do deus
que os criara e os levaria para seu reino
ou 0s jogaria, se pecadores como a mai-
oria se julgava, no mais profundo dos
infernos. O homem simples, de habitos
rurais, por exceléncia, acostumado a ver
o ciclo da natureza, intuia que, como
uma semente, também chegara a hora
de sua morte e desejava ser salvo, para
a vida eterna, nos bragos de seu deus,
de seu interlocutor na terra, em cujo
nome repousava a honra e a gléria.

O fim deste segundo milénio da mes-
ma era ndo o encontra muito diferente.
O medo talvez ja ndo seja de sua morte
fisica; os oraculos consultados talvez
ndo sejam 0S mesmos de entdo; os abri-
gos que procura ja nao exprimem a so-
lidez da pedra, porque as ameagas sdo
de outra natureza. Ai estd o desempre-
go, 0s baixos precos pagos aos ben§ pri-
mArics, as massds peniéncas condena-
das a custear o alto nivel de vida dos
povos ditos desenvolvidos. O cenério
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que se antevé em nivel mundial é de um
PIB em queda, dos 4,1%, em 97, para
2,0% em 98, e com perspectivas meno-
res para 99. As bolsas de valores insta-
veis; os grandes complexos bancarios
apresentando tendéncias a faléncia, en-
fim, algo que se poderia chamar de “um
inferno™!

Nao ha nada alentador para o Pais,
nada que se possa chamar de “ilha de
progresso num mar tumultuado™: o PIB
brasileiro cai de 3,25 em 97 para 0,5%
em 98, e sdo esperados numeros negati-
vos para 1999. O déficit publico prati-
camente dobra de tamanho nestes dois
ultimos anos, e a divida publica interna
cresce de 34% do PIB, em 97, para 38%
em 98, e devera passar dos 40% em
1999. A perspectiva é de deflagdo, de-
semprego, dificuldades de toda a ordem.
Como o diabo gosta!

Se o segmento de maquinas e imple-
mentos agricolas apresentou em 98 um
crescimento excepcional, uma perfor-
mance acima dos demais setores, isto

ndo permite afirmar que esteja muito
bem hoje. mas afirme Que & was SER5-
meno que tem por base 0 dt?SBmp@}'_]h_()

fraquissimo nos anog anteriores ¢ ape-
nas um lampejo de crescimento nos trés

mesmas estruturas sociais de
controle e dominagio de todo o milé-
nio, indicando que o que se aprendeu,
ate este final de século, tem muito mais
a ver com tecnologia, com o tratamento
dos povos como mercados, com o esti-
mulo ao crescimento e ao consumo de-
senfreado. O medo, hoje, também ¢é do
desconhecido, ndo mais de um inferno
como o descrito por Dante Alighieri na
“Dwma Comédia”, mas do fim de um
sistema econdmico que, se nio bom
pelo menos conhecido e com regras pre:
cisas.

E o que vem depois? O que nos es-
pera neste terceiro milénio da era cris-
td? Os velhos paradigmas da explora-
¢do e da competigdo que floresceram até
aqui, e que foram responsaveis pelo su-
cesso e pelas mazelas do segundo milé-
nio, terdo que dar lugar ao conceito de
cooperagdo, cujo pardmetro é ser me-
lhor.

A empresa da Nova Era reunira, em
um mesmo interesse, fornecedores,
compradores, funciondrios e dirigentes.
Uma nova vis@io humanistica, acredito,
devera mostrar que ¢ possivel crescer,
competir, satisfazer as necessidades da
humanidade com criatividade e benevo-
léncia. B



Young & Rubicam

www.ford.com.br  Este veiculo estd em conformidade com o PROCONVE - Programa de Controle de Polui¢do do Ar por Veiculos Automotores.

FORD TRUCK ASSISTANCE.
E ISSO QUE ESTA POR TRAS DE UM CAMINHAO FORD.

Vocé j& tinha muitos motivos para comprar um caminhao Ford, mas, s6 pra ndo perder o habito,

cri

amos mais um: Ford Truck Assistance, o servico de assisténcia emergencial gratuita dos caminhges

Ford. Ele protege seu caminhao contra imprevistos como: imobilizacdo (pane elétrica ou mecanica),

acidente, roubo ou furto. E oferece reparo no local, reboque ou guincho, passagem aérea ou

rodoviaria para retorno a residéncia, hospedagem e aconselhamento técnico. Vocé aciona o Ford

Truck Assistance ligando para nossa central de atendimento 24 horas. No Brasil e no Mercosul.

Tudo para sua tranqiilidade e seguranca. Procure seu Distribuidor Ford para maiores informacées.

\osite Respeite a vida.
ialro Rezpeito @ faixa de pedastre.

FORD TRUCK

0800-555514

Caminhoes

.-

O melhor negécio em transportes
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A SEMEATO FAZ A SUA PARTE
INVESTE EM TECNOLOGIA
PARA DEFENDER A NATUREZA.

"‘Quem tem educacdo ambiental,
profege o solo e a fonte da dgua.
Cuidar do meio ambiente & respeito
pela vida",




