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DEPOIMENTO

Experiéncia & competéncia

agroempresario porto-alegrense Armando Gar-
cia de Garcia, 69 anos, proprietario da Caba-
nha Cerro Coroado, bacharel em Ciéncias Ju-
ridicas, dispensa maiores apresentagées. Ele simples-

mento das decisoes. Com a retirada estratégica da li-
nha de frente dos negocios, Garcia de Garcia dedica-se
com prazer a uma atuagdo mais politica em entidades
como a Farsul, Federasul, Irga, Sebrae e Abag. E a sua

maneira de contribuir

mente € reconhecido
nacionalmente como ex-
poente maximo em car-
ne ovina de qualidade.
Uma trajetoria de su-
cesso e de conhecimen-
tos que estd sendo re-
passada aos quatro fi-
lhos e aos oito netos.
Garcia quer ver consa-
grada a quinta geragdo
no setor. Hoje, conta
com orgulho que ja
transferiu tudo para o
nome dos filhos, inclu-
sive as responsabilida-
des de manterem a es-
tratégia confirmada de
qualidade e produtivi-
dade, e estd cuidando
da parte social dos ovi-
nos. Ou seja, no coman-
do das vendas diretas de
carne de cordeiro da
Cerro Coroado. Desli-
gamento total, nem pen-
sar. O agropecuarista
acompanha de perto
tudo e toma conheci-

Armando Garcia de Garcia, produtor
rural e ovinocultor de ponta no Rio Grande do Sul:
o conhecimento aplicado € um dos fatores que
leva a agregagdo de valor

com o setor, repassando
os conhecimentos adqui-
ridos e herdados tam-
bém do pai Chico Gar-
cia de Garcia. Sem quei-
xas da vida, somente em
relacdo a velocidade do
tempo, o lider rural car-
rega consigo o sentimen-
to mais sincero quando
se trata da sua relagao
com os amigos. A Cerro
Coroado tem atualmen-
te uma drea cultivada de
sete mil hectares entre
arroz, soja e pastagens
em varias regioes do RS.
Séo produzidas cinco mil
toneladas de arroz, seis
mil toneladas de soja,
cinco mil cordeiros e cor-
deiras, marcados trés
mil bezerros e bezerras,
mil fémeas de pedigree
das ragas ovinas em pro-
ducdo, alem de cavalos
crioulos e bovinos fle-
ckvieh.

A Granja— Como e quando o sr. criou a
iffe Cerro Coroado, hoje sinonimo de car-
ne ovina de qualidade em todo o Pais?
Armando Garcia de Garcia— Comegou
com a parte de animais vivos em 1980, quan-
do criamos a Agropecuaria Cerro Coroado
para os ovinos tipo carne. Em junho de 1989,
langamos 0 slogan 1 00 mil cordeiros para a
mesa do Brasil”. Hoje, vamos chegar a 8%
da nossa meta, somando os cordeiros por
nos produzidos e de terceiros. Primeiro, pen-

samos em criar um rebanho que tenha con-
digdes de inicialmente nos abastecer, para
depois, num segundo momento, criar uma
carne de qualidade fortalecida por uma mar-
ca. Do tipo carne, evoluimos para os cortes,
e hoje atendemos diretamente a nossa clien-
tela em todo o Pais.

P — Esta mesma concepg¢io, esta mar-
ca, também esta sendo imprimida na carne
bovina?

R — Ja fiz a experiéncia no final do ano

passado, embora de forma incipiente. Mas
vou voltar. Eu aprendi e ndo perdi dinheiro.
Mesmo usando o que ja conhecia da minha
parte de vendas da carne ovina, atendendo
diretamente restaurantes e hotéis, percebi
que carne bovina tem componentes diferen-
ciados na sua comercializagdo, bem mais so-
fisticados. Na carne ovina, temos compra-
dores trangiiilamente para pernil, palheta,
lombo, costela, charque, existe uma tradigdo
no mercado nacional em que todas as partes

A GRANJA -3




sdo consumidas. A Uinica coisa que o Brasil
ndo consome sdo os mitdos. SO na came
bovina precisamos procurar novos nichos,
como melhorar o dianteiro e alguns cortes
do traseiro, por exemplo. Na verdade, en-
contrar os nichos de consumo, como as co-
zinhas industriais.

A rentabilidade da
pecudria ndo chega a 2%
sobre o valor investido

P— Mesmo estando mais ligado a agri-
cultura e a criacdo de ovinos, o sr. tem de-
fendido arduamente um novo ciclo pecua-
rio...

R — Nos ja estamos ha uns 100 anos na
atividade rural, desde meu avé. Sempre esti-
vemos mais ligados a agricultura, a produ-
¢ao de graos. Acho que, neste momento, €
visivel que as commodities no mundo intei-
ro estejam baixos. Nio sei se ¢ pela globali-
7agao, mas também ndo tenho notado o fato
de ser uma superoferta, pois estamos uma
populagdo crescendo e hé alguns anos pro-
duzimos duas bilhdes de toneladas de graos.
No Brasil, o setor primério vem sofrendo com
isso. Nos Estados Unidos ou na Unido Eu-
ropéia, isso é compensado com 0s subsidi-
os. Por sensibilidade, sinto que estamos en-
trando no novo ciclo da pecuaria. Com a si-
tuagao de ndo termos mais aftosa, ainda com
vacinagao, mas proximamente sem vacina-
¢do, evidente que novos mercados se abri-
ram e abrirdo. Entfio, passamos de uma ven-
da para o exterior de US$ 1,1 mil por tonelada
para US$ 1,6 até 1,8 mil por tonelada, em fun-
¢éo da perspectiva de proximamente entrar-
mos nos Estados Unidos, como ja estamos
na Europa. Temos com uma grande vanta-
gem 08 Nosso campos nativos. Temos o boi
verde, 0 boi ecoldgico livre de aftosa, livre
de hormonios e de antibiético. O Rio Grande
do Sul tem condi¢des de aproveitar isso
tudo...NOs temos é que organizar a rastrea-
bilidade, isso vai ser exigido pela Europa,
uma carteira de identidade do bovino, até o
consumidor final.

E claro que o grande rebanho estd no
centro do Pais. Uma competi¢io que vamos
enfrentar também nos graos. Isso tudo € Bra-
sil. O nosso diferencial estard na qualidade,
na nossa experiéncia, a nossa genética de
ponta que eles estao usando nas cruzas eu-
ropéias la em cima._O nosso banco genético
niio é feito de um dia para outro. E,_a quan-
tos anos nos temos carne aqui? Antigamen-
te se matava os bois, no tempo dos jesuitas,
para tirar a graxa. Para mandar a graxa para a
Europa porque as lamparinas 1a funciona-
vam na base da graxa. O grande aproveita-
mento era o cebo, a gordura... Ndo sei se
naquela época ja tinhamos o charque. Hoje,
n6s temos condigdes de abastecer a Europa
com carne, com proteina vermelha. Todos

4 - ABRIL 2000

estes fatores vdo permitir, autorizar, que a
pecuaria tenha um desenvolvimento.

P — Na pratica, o grande salto ainda
nao ocorreu. O que esta faltando para a pe-
cudria gaticha romper novas fronteiras, tor-
nar-se competitiva, eficaz e moderna?

R — Evidente que o setor primario em
geral e pecudrio, especificamente, nos pa-
droes atuais que se fala no Rio Grande do
Sul, de 50 quilos por hectares, nao pode fi-
car assim. A rentabilidade do setor pecudrio
hoje, eu posso garantir, ndo chega a 2% so-
bre o valor investido. Uma propriedade de
mil hectares, com investimentos na ordem

de R$ 800 mil, eu ndo sei se sobrara cerca de
R$ 25 mil e R$ 30 mil por ano. Isso morando
na fazenda, tendo uma estrutura enxutissi-
ma e ainda assim produzindo 20% a mais do
que os 50 quilos por hectare. Tambem € pre-
ciso chamar a atencio da necessidade de
haver investimentos, orientagdo e conheci-
mento (¢ o que estd ai nas universidades...).
Temos que aprender a usufruir destes co-
nhecimentos ao nosso alcance. Atualmen-
te, 0 conhecimento aplicado € um dos fato-
res que pode nos levar a agregar valor ao
nosso produto. Como também ¢ fundamen-
tal aproveitar o desenvolvimento da infor-
matica, para eficiéncia nos controles e da-
dos que a computagdo pode nos dar.

Precisamos pensar em
cabanhas que visem o
negocio comercial

P— O que a Cerro Coroado esti fazen-
do para ingressar neste novo ciclo da pecu-
aria?

R — Primeiro melhoramos o rebanho,
através de inseminagdo, de genética melho-
radora. Ai entra outro fator, a Cabanha. Isso
¢ considerado quase um fobby, estou falan-
do até de mim. Esta errado. N6s temos que
fazer uma cabanha comercial, em que se con-
siga levar esta extraordinaria qualidade ge-
nética do Rio Grande do Sul para o rebanho
geral. Por isso temos cabanhas de qualida-
de, aos niveis da Argentina e do Uruguai, e
um rebanho geral que esta 20 anos atrés de-
les. NoOs ndo tivemos habilidade de levar este
valor genético para o campo. Isso s6 é pos-
sivel com cabanhas que visem o negécio
comercial. Bom, depois passamos a melho-
rar 0 piso, o campo. Hoje, existem trabalhos
maravilhosos nas universidades, falam em
tirar 500 quilos por hectare ou até mais. Tec-
nicamente vidvel. Nos vamos tentar passar
para 100 quilos por hectare. Estamos com 80
quilos por hectare e devemos fechar o ano
com 100 quilos. Os animais, com base nas
ragas européias e sangue nelore, sdo termi-
nados com 18 a 24 meses, entre 400 e 430
quilos. As fazendas de produgéo, de cria e
engorde, estdo espalhadas em Barra do Ri-
beiro, Guaiba, Cachoeira do Sul, Tupacirets,

Santo Antonio das Missoes, Eldorado, Ro-
sario e Rosario do Sul. Tomando como exem-
plo até o.dia 23 de marco ltimo ja haviamos
vendido 3.212 bovinos, com 1.4 milhdo de
quilos, com uma média de RS 1,06 por quilo.
Esperamos terminar o ano perto de dois mi-
Ihdes de quilos, com a comercializagdo de
mais 1,5 mil animais. Sdo exemplares de pro-
dug@o propria e comprados.

Os supermercados
pressionam os frigorificos,
e, ai, sobra pro produtor

P— Como se d4 o manejo?

R— O desmame ¢ feito quanto o ternei-
ro tiver cerca de 100 quilos e levamos para
cima as pastagens, as vezes até recebe um
suplemento inicial. Temos fazenda de cria e
de pastagens. Quando a soja sai entram na
resteva de soja, com aveia e azevem. Hoje
estdo aparecendo gramineas novas que es-
tamos experimentando, da familias das tan-
zinias, 0 que permite lotagdes no Parana com
mais de 30 novilhetes por hectare. Com este
tipo de pasto, estamos, hoje, com 100 hecta-
res e comegando a botar animais, vamos ter
uma avaliacdo mais exata, 10 bezerros por
hectare, e eles vdo para cima da aveia e aze-
veém e posteiromente para fazer o acabamenp-
to. Caso isso ndo ocorra, 0 caminho é q
confinamento a céu aberto, o mais baratq
possivel, durante o0 maximo trés meses para
pegar acabamento final e cobertura de gor-
dura mais adequada. Para ter uma carne com
sabor melhor, Também fazemos suplementg..
¢do a campo nativo isso ainda vamos me-
lhorar com uréia e irrigagéo no verdo, Issq
tera de continuar. Os nossos animais ganham
entre 700 a mil gramas por dia, dependendo
da época. Portanto ¢ importante prestar aten-
¢é0 nos custos. Ai entram as ferramentas de
controle. O quilo de boi vivo, hoje, se vende
entre RS 1,00 e R$1,10 (dia 23/03), ha dois
meses atras vendemos a RS 1,27,

P— Que entraves o sr. aponta no desen-
volvimento da pecudria?

R — Sem duivida, ainda falando em ma-
nejo, ¢ aumentar a quantidade de vacas pre-
nhas por cada 100 vacas por ano. A média
do Rio Grande do Sul ndo sei se chega 50
bezerros nascidos e marcados. E nés temos
que melhorar isso, tanto em relagéo aos bo-
vinos quanto aos ovinos. Para atingirmos
uma taxa de natalidade consideravel de 70%
temos apanhado bastante. Na nossa propri-
edade estamos em 67%, na média geral. Em
um ano bom chega a 71%. No primeiro ano é
preciso aumentar a rentabilidade para poder
investir e tem de ter condigoes para isso. Af
que entram estas politicas governamentais
adequadas a investimentos com juros com-

pativeis com a rentabilidade do produtor. Néo
adianta eles contabilizarem 10% quando a
rentabilidade do produtor € 2%. Outra bata-




lha deve ser vencida. N6s produtores e in-
dustriais temos que criar uma situagdo mais
agradavel aos frigorificos que estdo atra-
vessando uma fase muito dificil. Af entra
outro problema... Os supermercados, com a
capacidade de compra que tem, precisam se
dar conta que ndo podem acabar com a gali-
nha que produz os ovos — o produtor que
produz o bezerro. Por que isso ¢ feito? Na
ansia de ganhar alguns centavos mais, as
cadeias de consumo, os grandes supermer-
cados pressionam os frigorificos, que por
sua vez pressionam os produtores. Eu en-
tendo que ¢ dificil. Mas eles precisam ter
esta sensibilidade de ndo pressionar a ca-
deia neste ponto. Se eles diminuissem as
suas margens de lucros nas carnes, por ques-
tdo de bom senso e equilibrio, poderiam ofe-
recer uma carne de qualidade superior e
maior quantidade. Com um visdo tinica em
prol do desenvolvimento da carne como pro-
teina todos ficariam bem.

Apesar de termos
avangado, o consumo de
carne ovina ainda é baixo

P— Mas e 0 Programa Carne de Quali-
dade do governo estadual?

R — E de extrema importéincia e deve ser
revisto. O produtor primério, que vai até o
consumidor final, tem que ter as vantagens
de ICMS dos frigorificos quando abatem o
novilho precoce. O governo do estado deve
ter essa sensibilidade, para ampliar este be-
neficio ao produtor no Programa Carne de
Qualidade. Os produtores que primam pela
qualidade estdo excluidos. Ampliando este
beneficios, com certeza, teremos ainda mais
pecuaristas empenhados a produzirem nes-
ta linha.

P — Voltando em ovinocultura, o sr.
acha que ela tem condicoes de competir com
as demais proteinas animais? Nao estara
faltando trabalho de conscientizaciio de con-
sumo?

R — Evoluimos muito. Os supermerca-
dos tem aumentado a compra de carne ovi-
na. Um sinal de que o consumidor moderno
estd mudando seu habito. Mesmo assim, o
nosso consumo de carne ovina é muito bai-
xo — cercade 50 gramas per capita ou seja
oito mil toneladas de cordeiro por ano. En-
quanto que la fora a realidade ¢ bem dife-
rente. Na Franca e Espanha, por exemplo,
chega na faixa de seis quilos por habitante/
ano, O consumo mundial é de seis milhdes
de toneladas de carne ovina. No nosso caso,
como evoluimos para os cortes hoje aten-
demos nossa clientela diretamente. Nossa
base sdo restaurantes e hotéis, de Porto Ale-
gre, Sdo Paulo, Rio de Janeiro, Belo Hori-
zonte, Vitoria e Curitiba, além da rede de su-
permercados como o Sonae e Zaffari. Nos
queremos tornar mais barato o carneiro, tor-

nar esta carne mais acessivel. Desde de ju-
lho do ano passado, estamos com uma ven-
da total de 43 mil quilos e espero chegar a 60
mil quilos este ano. No ano passado foram
35 mil quilos. Estamos projetando um incre-
mento consideravel, reflexo da entrada dos
supermercados com sua grande capacidade
de compra. Ha uma valorizagdo da carne: o
cordeiro passou de R$0,85 o quilo/vivo para
R$ 1,05. Um aumento de 12%. O ovino vivo é
mais rentavel quando se fala em animais qua-
lificados como nds vendemos. A nossa meé-
dia de animais vivo, fora cordeiros e consi-
derando categorias como SG e PP, hoje nos-
sa meédia ¢ acima de R$ 111,00 por animal/
vivo. Foram 886 animais para a reprodugao
vendidos de julho até o dia 23 de margo, tan-
to machos como fémeas — puros e cruzas.
Os nossos puros comerciais, com registro,
vaiaR$ 300,00. Comega com R$ 130,00 e vai
aR$ 300,00 nos machos e nas fémeas come-
cacomR$ 100,00 e vai aRS$ 220,00 nas SO. A
Cerro Coroado produz animais das ragas
suffolk, ile de france e texel.

P — D4 para pensar no mercado exter-
no?

R — Os maiores consumidores sdo a
Arébia (40%), Russia (20%), parte ocidental
da Europa (20%) e o restante nos Estados
Unidos. O mercado nacional, mesmo ainda
pequeno, me absorve toda a produgdo.

P— A proposito, como est4 se dando esta
reconversio da ovinocultura— anterior-
mente voltada para a 13 e agora mais direci-
onada para a carne?

R — O Rio Grande do Sul, que ja chegou
a ter um rebanho de 16 milhdes de ovinos, na
década de 70/80, sofreu uma drastica queda
¢ soma hoje cerca de 5 milhdes de cabegas. O
desastre da 14, na baixa significativa dos pre-
¢os internacionais, teve maior forca a partir
da queda do muro de Berlim. Houve a desti-
tui¢do dos militares que eram os principais
consumidores. Junto com isso veio o cresci-
mento das fibras sintéticas. Até a Nova Ze-
landia que ja teve 60 milhdes de ovinos, hoje
tem 45 milhdes. Isso porque a 13 deixou de
ser rentavel.

Com exceg¢do da China, o
rebanho ovino esta
encolhendo no mundo

Numa idéia mais macro, a Nova Zelandia,
Austrélia e América do Sul, optaram pelala e
evidente que sofreram impacto maior com a
queda dos precos no mercado internacional.
Perdemos animais porque a atividade deixou
de ser rentavel. Estamos tendo uma reagdo
por parte da carne. E importante esclarecer
que o tipo carne tem necessidade da ovino-
cultura de 13, é dela que ela surge. Uma coisa
engragada que estd acontecendo € a redu-
¢a0 do rebanho ovino no mundo, com exce-
¢do da China que nao sabemos, e o consumo

de carne estd aumentando. Teremos um
momento em que estas duas variaveis te-
rdo de encontrar. Isso vai mudar. Como a
carne ovina é uma das mais ricas em Omega
3, entao estas variaveis caminhardo parale-
lamente num mesmo sentido. Eu acho que
o consumo da carne ovina se desenvolven-
do como esta, sinto que, pela venda de re-
produtores e consultas que temos pelo Bra-
sil, o crescimento do rebanho ovino no Bra-
sil vai acontecer. Isto vai acontecer como
decorréncia do consumo de carne.

Hoje, com estes juros,
ninguem tem condicoes de
pegar dinheiro em banco

P — Que politicas piiblicas podem ser
implantadas no curto e médio prazo e que
alavancariam o agribusiness brasileiro?

R — Tudo parte de investimentos. O Bra-
sil & um pais pobre de investimentos. Por-
que os custos financeiros estdo completa-
mente defasados da atividade, estdo ade-
quados aos bancos e inadequados a ativi-
dade. E o mais visivel. Envolve uma consci-
entizagio geral do Pais de que esta politica
de juros, que inibe os investimentos. O nos-
so custo financeiro é muito alto. E uma falta
de bom senso que existe no Pais com rela-
¢do ao setor primario. Por que isto ¢ manti-
do h4 uma dezena de anos? Nos produzin-
do 80 milhdes de toneladas de graos, quan-
do a Argentina em 10 anos passou de 25
para uns 70 milhdes de toneladas. Por que
0 Brasil que tem o maior conjunto de ter-
ras agriculturdveis? Por que s6 usamos 40
milhdes de hectares quando temos 400 mi-
lhdes de hectares? Por que ndo aplicamos
na atividade priméria recursos? Foi a agri-
cultura que nos tGltimos dois anos deu
sobra de US$ 12 bilhoes na balanga cam-
bial do Pais. Isso com todas aberragdes
que sofremos com as importagdes. Os go-
vernos dizem que sistematicamente vai Ser
um item prioritario. O mundo inteiro de-
fende a atividade priméria. Somente a Eu-
ropa dé aos agricultores em forma de sub-
sidio US$ 160 bilhdes por ano. Queremos
simplesmente a atengdo que se d4 aos ban-
cos. E que nao se tire da atividade primaria
como se tirou através dos Planos Collor €
Real. Hoje sou devedor do sistema finan-
ceiro, sou um investidor nato e tive de
parar. Tivemos de vender mais de dois mil
hectares para equilibrar as contas, para fi-
car funcional. E ainda ndo sai. Vou conti-
nuar fazendo forga para sair. Hoje, ninguem
tem condi¢des de pegar dinheiro a banco,
nem mesmo a 8,75% que é feito para o pro-
dutor. Eu ndo sou contra os resultados que
0s bancos tem sobre seus ativos, mas que
a estrutura permita que ganhes mais. E para
isto tens que ter condigdes de investimento
dentro dos padrdes internacionais. Fal
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Esm’ ACONTECENDO

VAI ACONTECER

No Sul, o arroz ficou
amargo

safra do arroz iniciou com pregos
25% mais baixos que os de 99, na
mesma época.

E pra amargar.

Este mesmo setor, em matéria de
precos, vem batendo biela ha 10 anos.
Uma injusti¢a. Afinal, principalmente no
Rio Grande do Sul e Santa Catarina,
estamos tratando com lavoureiros
altamente tecnificados, pois o arroz de
irrigagdo exige pesados investimentos.

Em contrapartida, o arroz &,
primordialmente, a alimentagdo de paises
pobres como China, India, Tailandia e
outros.

Paises ricos se alimentam
principalmente do trigo e batatas. E paises
como Italia e Estados Unidos, que também
produzem arroz, exportam mais que
consomem. Assim, o arroz brasileiro,
como produto de exportagdo, tem pouca
chance. E mais: em fungdo do Mercosul,
Argentina ¢ Uruguai mandam para cd sua
quase totalidade de produgdo. E que
argentinos e uruguaios ndo tém no arroz o
seu prato principal de cada dia.

Neste cendario todo, o governo
estimulou a produg@o. O setor atendeu. E
agora o produto, em plena safra, tornou-se
um “’pepino” para ser descascado com
urgéncia.

O assunto é complexo, por seus
interesses altamente conflitantes, mas
precisa ser resolvido. Os horizontes,
seguramente, ndo s30 promissores.

Em Tocantins, o arroz
€ o prato do dia

N a nova fronteira agricola, em
compensacio, so se fala no arroz.

A rizicultura serve de preparo de solo
e, também, j4 se destaca pela irrigagdo por
inundagdo, com produtividade ao redor de
4.400kg por hectare; ou seja, bem maior
que a média brasileira, de 3.000kg por
hectare.

Os arrozeiros sulistas estio
irritadissimos com seus conterrdneos que
plantam na Argentina e Uruguai e
exportam para o Brasil.

Com 0 avango obvio da pesquisa,
dentro de poucos anos, a grande
concorréncia ndo Vira mais dos paises
vizinhos, mas, € claro, do Brasil Central.

E inexoravel.

A maca azedou

utro segmento que diz respeito

diretamente ao Rio Grande do Sul e
Santa Catarina ¢ a magd, que também
encontra dificuldade em sua
comercializagdo.

Mas, aqui, ao que tudo indica, ao
contrario do arroz, a médio prazo existe
muita margem para renovagdo de métodos
e manejo dos pomares, permitindo um
salto na produtividade.

Outro fator que mostra bastante luz no
tinel diz respeito ao inexoravel menor
consumo de bebidas a base de “colas”, em
favorecimento a dgua e aos sucos. Aqui, 0
suco de maga dirigido a exportagdo tem
um nicho ascendente de mercado.

Milho e soja, ok

milho e a soja estdo movimentando
favoravelmente a economia primadria.
Ok, que fique assim.

Trigo? Uma incdgnita

N do se vé nenhum forte movimento
governamental para alavancar o
cultivo do nosso cereal-rei. Uma pena.

Inﬂagﬁo?

E nquanto as cidades estiverem
abastecidas com alimentos baratos,
nao havera inflacao.

Esta, sem divida, é a grande
contribui¢do do setor primario para a
populagdo urbana.

A terra tem que ser
um negocio
para profissionais

Imposto: a gente
precisa se dar conta da
sua brutalidade

Vocé sabia que o brasileiro tem o
privilégio de estar no 2° lugar no
podium dos povos que mais pagam
imposto.

O primeiro pertence a Alemanha. Com
uma diferenca brutal. L4 o imposto da
retorno em servigos, infra-estrutura e
previdéncia.

Assim mesmo, os alemaes estio
“’botando a boca no trombone™. Aqui, ha
uma acomodagio na reclamacgio. Talvez
porque a maioria dos impostos (Cofins +
IPI + ICM) ninguém vé, porque esta
embutida nos precgos, sem nenhuma
transparéncia.

Vamos repetir a
exaustao

‘ 7 océ sabia que a cesta bésica ¢é
onerada com impostos?

Crr, que bicho é€ este?

om a faléncia técnica do Banco do

Brasil, outros mecanismos de
financiamento precisam ser colocados em
ago com urgéncia. A Cédula do Produto
Rural (CPR) é um destes instrumentos
modernos que deverdo ocupar cada vez
mais espago na negociagdo de venda
antecipada.

Neste sentido, também a venda através
de financiamento prdprio, ja em pleno
funcionamento em empresas de porte, como
New Holland, AGCO — Massey Ferguson,
SLC — John Deere e Valtra/Valmet, em muito
esta contribuindo para descongestionar o
gargalo do crédito oficial.

O mercado rural se expande, e o crédito
se constitui numa ferramenta essencial para
a alavancagem dos negdcios.

N este contexto, ndo ha nenhum espago
para esta reforma agraria que estd
sendo levada a efeito no Pais.

Terra tem que dar lucro. E, dando

lucro, um ano de expansdo de 10% no
campo; quer dizer, algo como 1% do PIB.
E muita coisa.

E a aftosa?

H 4 35 anos se discute o assunto, mas
as “prima-donas” continuam
desfilando beleza e empurrando o
problema com a barriga.

Da pra agiientar?
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“Gostaria de sugerir reportagens so-
bre a comercializac@o do café, ou, até
mesmo, a criagdo de um espago na re-
vista, especifico para o café, com topi-
cos do tipo dicas, adubacdo etc. Quero,
também, deixar minha satisfacdo por ser
assinante da revista A Granja e parabe-
nizé-la pela excelente qualidade e nivel
das matéria publicadas.”

Rafael Binda Ferrari
Vicosa/MG

Uma oportunidade

“Sou administrador rural, formado,
com experiéncia em pecudria de corte
manejo em ciclo completo. Oferegco-me
para trabalhar no Brasil ou Uruguai.”

Fabiano S. dos Santos

Av. Bardo do Upucarai, 661

CEP 96450-000

Dom Pedrito/RS / Fone: (53) 9979-5473

Atencao para o MS

“Quanto a exclusio do estado de Mato
Grosso do Sul do circuito Centro-Oeste,
para efeito de controle de aftosa, enca-
minho o seguinte questionamento, o qual,
se julgado pertinente, peco que seja en-
derecado a quem de direito, para redis-
cussdo. Minas Gerais tem parte de seu
territério (oeste) incluido no circuito e
parte ndo, portanto, nao € s6 o aspecto
geopolitico que determu?a qual drea estd
e qual ndo estd no circuito. No caso es-
pecifico do Mato Grosso do Sul, que foi
excluido e passou a ser considerado zona
tampdo, pergunto: ndo seria o caso do
leste deste estado (centrando em Trés
Lagoas) ser liberado? Navirai — onde
ocorreram os casos de aftosa — estd a
50km do Paran4, que é estado do circui-
to. Trés Lagoas estd a 350km de onde
houve o foco e ficou de fora. Ndo me
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parece um critério razodvel. Os prejui-
zos atingem a todos: carne muito cara
em S@o Paulo e muito barata em Mato
Grosso do Sul.”

Mdrio Gracia Brétas
Sdo Paulo/SP

Contribuicao nordestina

“Sou jornalista recém-formado e en-
tusiasta do campo. Leio sempre a revista
A Granja, acho as matérias interessan-
tes. No entanto, ndo me identifico com a
revista, pois a vejo muito voltada para as
regides Sul e Sudeste. Temos peculiari-
dades que podem interessar aos leitores.
Vale lembrar que recentemente o Rio
Grande do Sul viveu o drama da seca,
com o qual jd estamos aprendendo a con-
viver. Mas nem sé de seca vive o Nor-
deste, aqui mesmo em Sergipe, projetos
como o Platd de Nil6polis (irrigagdo) ja
colhe os primeiros frutos tendo na cul-
tura do coco (verde), seu principal pro-
duto exportando para os estados do Su-
deste. Temos ainda o projeto de transpo-
sicdo das dguas do Sao Francisco, polé-
mico e de eficdcia ainda duvidosa. Que
tal colocar em sua pauta o Nordeste bra-
sileiro e ver que contribuic¢des ele pode
dar para a agricultura brasileira?”

Murilo Gomes
ritz@unitinet.com.br

Utilidades na internet

“Informamos o0 nosso novo servigo de
informacdes agropecudrias da FINP — Con-
sultoria & Comércio. Ele pode ser aces-
sado pela internet através do site
www.fnp.com.br. O acesso gratuito que
oferecemos € vilido inclusive para as par-
tes do sife que no futuro eventualmente
venham ter acesso pago. O FNP On Line
ir4 disponibilizar diariamente um grande
banco de dados de informagdes agrope-
cudrias, bem como boletins da FNP.”

Vitor Abou Nehmi Filho
Sdo Paulo/SP

Armazenagem

“Felicito A Granja pela 6tima repor-
tagem sobre armazenagem. Guardar os
grdos na fazenda é a grande solucdo, a
qual faz parte de programa federal dos
Estados Unidos, como recém-anuncia-
do pelo ministro da Agricultura daquele
pais, Dan Glickman: ‘Estamos também

proporcionando maior flexibilidade de
marketing ao oferecer financiamento de
baixo custo para construir ou melhorar
as instalacGes de armazenagem nas fa-
zendas’. Cordial abrago.”

Fernando Cardoso
Pres. Cons. Adm. Manah S/A
Sao Paulo/SP

Made in Paquistao

“Somos do Paquistdo e temos a pos-
sibilidade de ex-
portamos, re-
gularmente, ar-
roz para o Bra-
sil. Nosso grio
€ extralongo e
solicitado por
todo o mundo. Caso seja do interesse dos
leitores, basta enviar o pedido especifi-
cado por e-mail.”

Mirza K. Zaman
compact@lhr.paknet.com.pk.

Novo endereco

“Informamos os novos endereco, te-
lefone, e-mails e home-pages da Zoo-
Way — Projetos e Assessoria para Cri-
acdo de Animais Silvestres e a Planeta
Rural — Consultoria em Turismo Ru-
ral. Anotem ai: rua Perdigio Malhei-
ros, 525/06, Luxemburgo, Belo Hori-
zonte/MG, CEP 30380-050, fones (31)
297-4684, ou 99723823. O e-mail é
fmhosken@bhnet.com.br,
e 0 site www.zooway.com.br ou
www.extensao.net/planetarural.”

Fdbio M. Hosken
Belo Horizonte/MG

Parabéns!

“Parabéns pelos ‘‘nossos’ 55 anos
jd que a revista A Granja é patrimdnio
da agricultura.”

Luiz Hafers
Presidente da Sociedade Rural Brasileira
Sdo Paulo/SP

Tire suas dividas ou dé a sua opiniéo.
Escreva para redagao da revista
A GRANJA, Av. Getllio Vargas, 1526,
CEP 90150-004, Porto Alegre/RS.
O fax é: (51) 233-2456.

E 0 nosso E-mail: mail@agranja.com
Home Page http://www.agranja.com
As cartas ou mensagens poderdo ser
publicadas de forma resumida.




A Qi ESTA A SOLUGAD

Atencao, pecuaristas!

“QOuvi falar em uma doen-
¢a que ataca os bovinos. Pa-
rece-me que 0 nome é campi-
labacteriose. Vocés podem me
dar alguma informacao a res-
peito?”
Citia Velasquez Dias
Cuiabi/MT

— O nome correto da

doenga é campilobac-
teriose (Campylobacter fetus
veneralis). E um problema
que atinge os bovinos em ida-
de reprodutiva. Alguns dos
prejuizos mais evidentes, cau-
sados por esta doenga pouco
conhecida entre os pecuaris-
tas, sdo: repeticdo de cio, con-
seqiiente aumento de interva-
lo entre os partos, menor pro-
ducdo de bezerros e queda da
oferta de leite. Segundo a pes-
quisadora da Embrapa Pan-
tanal, com sede em Corumba/
MS, Aiesca Oliveira Pelle-
grin, a campilobacteriose ge-
nital bovina, que atinge cerca

Suinos e aves

na internet

“Gostaria de receber ende-
regos de sites ou referéncias
de empresas que estejam in-
tegrando em suinocultura e

avicultura.”
— Sugerimos a con-

E sulta do anuario

A Granja do Ano, onde cons-
tam varias entidades dos
setores citados. O anud-
rio pode ser acessado pelo
site da revista A Granja:
www.agranja.com.br.  Qutra
alternativa é contatar a Em-
brapa Suinos e Aves, que atua
no desenvolvimento de linha-
gens destas espécies. Ai vai o
endere¢o: BR-153, km 110,
Vila Tamandua, caixa postal
21, CEP 89700-000, Concor-
dia/SC, fone (49) 442-8555,
fax 442-8559.

J. Rubens Tdvora
jrtavora@uai.com.br

de 25% dos bovinos, é uma
doenga venérea transmitida,
quase sempre, pelo boi para
fémea no momento da monta
natural. “A campilobacterio-
se merece atengdo porque,
efetivamente, provoca terri-
veis problemas econémicos a
atividade, além de ser facil-
mente disseminada pelo reba-
nho”, afirma ela. O controle
desta doenga envolve duas
agdes basicas: prevencdo da
transmissdo e eliminacdo da
infecg¢do. A vacinagédo, duas
vezes ao ano, é uma ferra-
menta eficiente ja utilizada
em outros paises para prote-
ger os rebanhos, reduzindo
significativamente a repeti-
¢do de cio e o aborto nos re-
banhos positivos. Maiores in-
Jormagées com a Embrapa
Pantanal pelo enderego:
Rua 21 de setembro, 1880,
CEP 79320-900, fone (67)
231-1735, ou pelo e-mail:
cpap@sede.embrapa.br.

Planejamento
agricola

“Estou procurando livros
e periodicos sobre custos e re-
ceitas de lavouras agricolas.
A quem devo procurar?”

Andressa Pomatti
Ibiraiaras/RS

— Primeiramente, in-

dicamos o Manual de
Administragdo Rural — Custos
de Produgdo. Esta publicagdo
aborda a importdncia da ad-
ministracdo rural, custos de
produgdo etc. Os pedidos po-
dem ser feitos pelo fone (51)
233-1822, ou pelo e-mail:
mail@agranja.com. Qutra su-
gestdo é entrar em contato
com a empresa Planejar Sof-
tware, que disponibiliza de pu-
blicagdes sobre metodologia e
gerenciamento de lavouras
agricolas. Para adquirir estas
publicagdes o endereco é: Rua
15 de Janeiro, 481/303, CEP
92010-300, Canoas/RS, fone
(51) 472-1168.

Amendoim do IAC

“Li uma reportagem sobre
o amendoim da variedade
IAC-caiapd, na edigdo de fe-
vereiro, n° 614. Gostaria de
saber onde conseguir a semen-
te e qual a época ideal para se-
mear no Rio Grande do Sul.”
Francisco C. Gubert
Eugénio de Castro/RS
E — Oleitor poderd ob-
ter informagoes deta-
lhadas a respeito da variedade
de amendoim IAC-caiapé com
o pesquisador Ignacio José de
Godoy, do Centro de Granife-
ras do Instituto Agronémico de
Campinas. Anote ai o endere-
¢o para contato: Av. Bardo de
Itapura 1481, CEP 13001-970,

Jardim Guanabara, Campinas/
SP, fone (19) 231-5422.

Andef em pauta

“Como posso receber o
folheto informativo Defesa
Vegetal, editado pela Associ-
getal (Andef), pois acho 1til
para me manter sempre atua-
acontecendo neste setor.”

Adriane Cristina Zanon

E — O folheto que a
leitora se refere, tra-

pela Andef e publicado Rel_a
revista A Granja. As proxi-
nos meses de abril, julho e de-
zembro. Caso seja de interes-
para contato é (51) 233-1 822.
Ou se preferir entre em cOn-
é Rua Capitdo Anténio Rosa,
376, 13°andar, fone (11) 881-

acdo Nacional de Defesa Ve-
lizado e por dentro do que esta
Pérola d’Oeste/PR
ta-se de um encarte editado
mas edi¢des do encarte sairdo
se adquirir a revista o fone
tato com a Andef. O endereco
5033, e-mail andef@zip-net.

f sobre abacaxi

“Tenho interesse em ad-
quirir alguma publicagdo
com informagdes sobre o
cultivo do abacaxi. Vocés

podem me auxiliar?”’

Claudio Pereira
Goidnia/GO
B — A Embrapa Man-
dioca e Fruticultura,
sediada em Cruz das Almas/
BA, acaba de langar uma pu-

blicagdo sobre o assunto.
o livro “O abacaxizeiro: cul-
tivo, agroindustria e econo-
mia’”. O livro— com 480 pa-
ginas e 17 capitulos — con-
centra vasto repertorio de
conhecimentos técnicos, que
agregam resultados de mais
de 15 anos de pesquisas. Nos
16 primeiros capitulos, sdo
abordados aspectos relacio-
nados a planta, ao seu culti-
vo, produtos e usos, situagdo
da cultura no mundo e no
Brasil, e a importancia eco-

nomica. No

ultimo capi{u-
lo, dedicado as referéncias
bibliograficas, constam cer-
ca de 700 titulos oriundos
dos mais importantes cen-
tros de pesquisa do mundo,
com uma abrangéncia tem-
poral que cobre a literatura
cientifica desde 1927 ate a
atualidade. Para adquirir a
publicagdo ou demais infor-
magoes o endereco da Em-
brapa Mandioca e Fruticul-
tura é: Rua Embrapa s/n’,
caixa postal 007, CEP
44380-000, Cruz das Al-
mas/BA, fone (75) 721-
2120, fax 721-1118, e-mail
sac@cnpmf.embrapa.br.

Enig pa
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DUARDO ALMEIDA REIS

A fazenda no imaginario popular

com granjas e fazendas ha mais
de 40 anos. Nesse tempo, sempre me en-
cantou e surpreendeu estudar a fazenda
no imaginario popular. Imaginério: “que
0 existe na imaginagdo, ilusério, fantas-
tico”.

Para inicio de conversa, a fama de
milionario. Nos anos todos em que pele-
jei com o leite, mal sabendo como pagar
o colégio das criangas e os salarios dos
empregados no final do més, fui tido na
conta de miliondrio. E o curioso € que 0s
proprios gerentes dos bancos, que tinham
minha ficha cadastral e conheciam a ex-
tensdo de minhas dividas, eram os pri-
meiros a me chamar de milionario.

Tudo bem que noutros tempos € nou-
tras condigdes, como no feudalismo, por

exemplo, o terrateniente tivesse carta e
foros de rico, mas nas pirambeiras do Es-
tado do Rio, devendo os olhos da cara, 2
fama dava para desconfiar. Ainda hoje, no
Brasil inteiro, fazendeiro é sinénimo de
rico, 0 que representa um quadro singular
de rico paupérrimo, ou pobre riquissimo.

William Henry Gates 111, dito o Bill,
ndo tem um palmo de terra e tem dinhei-
ro suficiente para comprar metade das
fazendas do Brasil. Somado aos outros
diretores da Microsoft, Bill Gates deve
ter dinheiro para comprar todas as fazen-
das brasileiras; € 0s ricos somos nos...

Outra coisa que sempre me encucou
foi a mania da familia nhambiquara de
mandar para a fazenda justamente os fi-
thos e netos que ndo tém aptiddo para
mais nada neste mundo. A profissao de
fazendeiro, queira ou nio a familia bra-
sileira, é das mais complexas de quantas
existem por ai.

Mesmo contando com assisténcia téc-
nica em todas as etapas do negdcio agro-
pecudrio, 0 bom fazendeiro precisa reu-
nir uma soma de conhecimentos raramen-
te exigida em gualquer profissdo. Nao
vou fazer a lista das nogdes que o fazen-
deiro precisa ter, que 0 espago desta crd-
nica seria insuficiente, mas os leitores
d’A Granja sabem do que estou falan-
do. No entanto, na hora de encaminhar o

ireta ou indiretamente, como em-
pregado ou proprietario, mexo
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boco na vida, todas as familias se lem-
bram de manda-lo para a fazenda.

Outra ilusdo do imaginario popular €
aquela de comprar fazenda e parar de tra-
balhar. Basta acumular a mega-sena ¢
todos os apostadores, nas filas das casas
lotéricas, prometem “parar de trabalhar”
se acertarem o prémio que lhes permita
comprar a sonhada fazenda.

S6 se for parar de trabalhar das 8 as 18
horas, de segunda a sexta-feira, para co-
mecar a trabalhar 24 horas por dia, de
domingo a domingo. Ainda quando,
eventualmente, esteja sentado no alpen-
dre, ao cair da tarde, pitando seu cigarri-
nho de palha, a cabega do fazendeiro esta
a mil por hora. E o palheiro € outra mal-
dade, porque associado ao Jeca Tatu,
quando o fazendeiro moderno ¢ figura di-
ametralmente oposta a jequice. Para ndo
fazer uma lista enorme, com as injusti-
cas de todas as listas, limito-me a citar
dois grandes fazendeiros que ja nos dei-
xaram: Mauricio Verdier e Santo Lunar-

delli. Em qual-

durariam os R$ 15 mil para botar gasoli-
na na pick-up e comprar ragio de saco
para as 100 cabecas. Os pastos da tal “su-
perfazenda”, mesmo que somem 15 ou
16 hectares, ndo comportam as 100 ca-
begas por muito tempo. Aqui na regiio,
sdo duas cabegas por alqueire geométri-
co — e olhem la.

Digamos que a “super” tenha quatro
alqueires geometricos: cabem oito cabe-
¢as, 10 no maximo. E sobram 90 cabe-
gas para tratar no cocho, comprando ra-
¢do de saco e apanhando capim com a
p;ck—up, se ¢ onde houver sobra de ca-
pim. Geralmente 4 beira das estradas mu-
nicipais e federais, nas capineiras DER
e DNER, que ainda quebram o galho de
muita gente.

l_Em dois meses, o sortudo gasta o di-
nheiro, destréi a pick-up e se va s voltas
com uma aula de anatomia vacum repre-
sentada pelos esqueletos ambular,ltes de
100 cabegas. i?ior_que isso: desemprega-
do, que sua primeira providéncia, depois

de abiscoitar o al-

quer profissdo e
em qualquer ni-
vel de instrugdo,
¢ dificil imaginar
dois brasileiros
mais inteligentes
e preparados, ai
incluidos todos

Uma coisa é pasto
pastado, muito diferente,
€ pasto vedado

mejado prémio,
deve ser a demis-
sdo do emprego,
dando uma bana-
na para o FGTS.
Tem sido as-
sim numa infini-
dade de situagdes,

os doutores e
pos-doutores de
qualquer area do conhecimento humano.

Indoutrodia, recortei propaganda des-
sa praga nacional dos sorteios, anuncian-
do: “Domingo tem uma superfazenda”.
Prometia a “superfazenda” de quase
200.000 m?2, mais R$15 mil em dinheiro,
uma pick-up nova e 100 cabegas de gado.
A foto mostrava o sitio com um pedago
em mata, um curral, a casa avarandada e
os pastos em braquidria. Pastos vedados,
como convém as fotos de quem deseja
vender ou sortear fazendas. Sim, porque
uma coisa é pasto pastado e outra, muito
diferente, é pasto vedado.

Fiquei pensando nos sonhos dos po-
bres-diabos que compraram o bilhete.
Aproveitei para calcular quanto tempo

no Brasil inteiro.

o Mesmo quando o
sujeito compra a fazenda e ja tem algu-
ma experiencia, a primeira providéncia &
superestimar a capacidade de suporte dos
pastos, ou, entdo, regular a lotagdo da pro-
priedade pela capacidade das pastagens
de novembro a maio no Brasil Central
(BC) Pecudrio, esquecido de que, se ndo
temos neve, temos seca e falta de pastos
durante seis meses por ano. Sem silagem
e sem feno, o negdcio fica meio dificil,
ate porque as vacas, quando tratam de
consumir ragdo de saco, niio tém a me-
nor consideragao pelo bolso do seu dono.
Por acaso, 0 mesmo bolso de que 0 dono
depende para comer, botar gasolina, com-
prar pneus e pagar o colégio das crian-

cas. kal



ORTEIRA ABERTA

Diversificacao na
propriedade rural

m simples hobby tornou-se um
negocio rentavel. Foi assim que o
veterinario Claudio Fichtner, proprieta-
rio da Fazenda Cerro Alto, 53 anos, des-
tes, 30 dedicados a agropecudria, entrou
literalmente de corpo e alma no mundo
encantado da floricultura. O gosto por
este cultivo alternativo pode ser visto e
sentido por quem visita a propriedade.
Simplesmente, € um lugar encantador.
Todo o cuidado e capricho dispensado
a0 jardim € muito mais rigoroso nos vi-
veiros e nas estufas de produgio.
A grande motivagao foi a paixdo pe-
Jas flores. “E a minha satisfagio pesso-
al”, revela com orgulho. Até porque ain-
da 90% da receita da propriedade € ori-
ginéria da orizicultura (310 hectares com
uma produtividade média de 6,8 mil qui-
los por hectares) e da pecuéria de corte
(350 novilhos por ano). A grande guina-
da foi dada a partir do ano passado. Até
entdo, os primeiros anos foram dedica-
dos ao aprendizado, sem visar lucro.
Toda a estrutura montada em dois
hectares, para a produgdo de coniferas
em geral, plantas para paisagismo e flo-
res, resultou em um custo entre US$ 60
¢ US$ 70 mil. Com exce¢io das conife-
ras e algumas plantas para paisagismo
produzidas a campo, as demais ficam

nas estufas (de mil metros quadrados, além
das areas de sombreamento com 1,4 mil
metros quadrados). O investimento foi to-
talmente coberto com recursos proprios,
sem contar que a atjvidade j& é auto-sus-
tentavel ao gerar uma receita inclusive
para reinvestimento. “A tecnologia de
ponta, material, equipamentos de irriga-
¢do e aspersdo, os produtos em geral im-
portados sdo muito caros. O custeio ndo é
barato”, reconhece Fichtner. Seis mulhe-
res trabalham diretamente e exclusivamen-
te com as mudas e flores.

Este ano, Fichtner devera produzir cer-
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ca de 170 mil plantas. Os negocios sdo
fechados diretamente com os lojistas, va-
rejistas, drea de paisagismo da regiao da
Grande Porto Alegre. Mesmo consideran-
do um mercado, de uma certa forma, mais
restrito, ele acredita no potencial. “No
Brasil, 0 nosso consumo per capita fica
em torno de US$ 5,00. J4 na Argentina
passa de US$ 15,00 e na Europa em US$
40,00, compara. Cada vez mais entusi-
asmado com a nova atividade, o produtor
projeta incremento de mais 1,5 metros
quadrados entre estufa e 4rea de sombre-
amento.

0 Brasil do atraso

imprensa publica que 0 co-

mércio de clandestinos de
combustiveis ja atinge 50% do
mercado brasileiro, provocan-
do uma evasdo fiscal de RS 1,4
bilhdo por ano. Pelo menos no
aspecto numérico, a situagdo
dos combustiveis é a mesma do
setor leiteiro, lembra o produ-
tor Jorge Rubez, presidente da
Leite Brasil. Segundo ele, a
venda do leite clandestino j4
atinge, anualmente, cerca de () [Eae
bilhoes de litros; ou seja, metade do leite
produzido no Brasil. A sonegagfio é es-
pantosa: R$ 1,2 bilhdo por ano! “Essa
quantia, Cinco vezes maior que os recur-
sos que 0 BNDES destinou no ano pas-

sado para o Proleite, seria um bom co-
mego para modernizar a pecudria leitei-
ra. Daria para financiar uns 500 mil tan-
ques resfriadores’, estima, e lastima,
Rubez.

Pecuaria organica
no MS

demanda por produtos ‘ecologica-

mente corretos’ estd despertando in-
teresse nos pecuaristas do Mato Grosso do
Sul, estado que detém o maior rebanho de
gado de corte do Pais. Em junho, o estado
deverd ter a primeira propriedade rural cer-
tificada pelo Instituto BiodinAmico de De-
senvolvimento Agrario (IBD) e, com isto,
estard apta a exportar para o exigente mer-
cado europeu. O projeto em andamento
envolve 12 fazendas, todas localizadas no
Pantanal de Corumba/MS, que deverao, a
partir dos proximos trés anos, disponibili-
zar entre 10 e 15 mil animais para abate.
Este negocio deve movimentar cerca de
US$ 18 milhdes, 30% a mais se compara-
do a venda de bovinos criados no sistema
convencional.
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omo ndo poderia deixar de ser, a

ExpoGranja 2000 conseguiu

cumprir seu papel de divulgagdo
tecnologica e de negdcios ao aproximar
varios elos da cadeia do agribusiness.
Nem mesmo contratempos como a chuva
e a baixa cotag¢fo do arroz no mercado
ofuscaram o brilho da segunda edigdo da
feira dindmica e de agronegécios do Rio
Grande do Sul. Durante os cinco dias de
evento, que ocorreu na propriedade rural
da Editora Centaurus, em Eldorado do Sul/
RS, de 29 de marco a 2 de abril.

Estiveram presentes ao evento cerca
de 16 mil produtores da Regido Sul, cen-
tro do Pais, além de outros Estados como
Piaui, Maranhfo, Bahia e caravanas do
Mercosul. Um piblico seleto, qualifica-
do, que pdde conferir in loco maquinas €
implementos agricolas em movimento.
Foram mais de 30 demonstragdes dirias
em mais de 50 hectares. Além das diné-
micas, outro ponto forte foi a programa-
¢do de 25 palestras buscando a difusdo
de informagio técnicas e atualizadas para
o campo. A mostra ainda foi palco para
apresentagao das 1ltimas novidades tec-
nolbgicas das empresas e industrias li-
gadas ao segmento.

Como fator positivo o diretor-presi-
dente da Editora Centaurus, Hugo Hof-
fmann, apontou o volume de negocios
fechados e o incremento de 25% no ni-

-k

mero de expositores. Por outro lado, ao
fazer uma analise mais contextualizada,
ressalta que os reflexos da crise vivida
pelo setor primério, em especial da ori-
zicultura, foram sentidos na feira.

O presidente da Federagdo da Agri-
cultura do Rio Grande do Sul (Farsul),
Carlos Sperotto, que participou como
palestrante da ExpoGranja, exaltou a
importincia da Revista A Granja em
promover um evento deste porte. “E atra-
vés de iniciativas como esta que pode-
mos fortalecer a nossa agropecudria”,
enfatizou o lider rural.

0 encontr

E justamente este sentimento empre-
endedor e audacioso que motiva Hof-
fmann a perseguir este antigo sonho. A
ExpoGranja comegou a ser idealizada
nos anos 80, quando o empresario visi-
tou eventos internacionalmente reconhe-
cidos como o Farm Progress Show, nos
Estados Unidos, organizado pela revista
Prairie Farmer, sem falar também da Ex-
poCHACRA, na Argentina.

Seguindo esta linha voltada 2 inova-
¢do, a ExpoGranja 2000 teve uma cara
nova ao incorporar novidades na progra-
mag#o. A diversificagdo deu um tom es-
pecial 4 edigdo. Atragdes que passaram
pelas dindmicas de rizipiscicultura. pis-
cicultura, colheita, além da pecudria chque
conquistou maior espago nas prz)vas
eqiiestres e no leildo de gado seleciona-
do. 0. pregdo da ABS Pecplan/Expo-
Granja, atraiu compradores das maispdi—

versas 1egioes. A média geral foi de RS

256,84 por cabega enquant.
: S5 0 m
foi RS 1,40 o quilo/vive ¢ nasn ggmeigtigg

1,20 o quilo/vivo. E fo; justamente este

clima de favoravel
gue €ncerrou os tra-
alhos da Expo-

dG"aﬂja com chave
€ Ouro. >



0 da tecnhologia em Eldorado do Sul

Textos: Jomar Martins e Adriana Langon
Fotos: Anténio Sanches
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O melhor negdcio em transportes
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A maioria dos expositores aposta na
nova linha do Finame, para renovar a frota

AGCO do Brasil Com. e Ind. Ltda.,
Canoas/RS

Os tratores da marca Massey Fergu-
son, das mais variadas faixas de potén-
cia, foram o peso-pesado do estande da
AGCQO. A empresa entra no ano 2000 fes-

AGMA Componentes Agri-
colas Ltda, Porto Alegre/RS
Ha quatro anos no mercado,
a linha agricola é um nicho di-
ferenciado a ser explorado pela
AGMA. Com este novo enfo-
que, a partir dos sistemas hidra-
ulicos, ganham forga os siste-
mas de cortes para colheitadei-
ras. O sistema de corte Schu-
macher — que inclui a navalha
Pro Cut, faca modulada, dedo
duplo, sistema de corte — pode
ser colocado em praticamente
+odos os tipos de colheitadeiras combi-
nadas, segadeiras e rogadeiras. Os fabri-

Banco do Brasil S/A, Superintendéncia Estadual do Rio r

Grande do Sul

Funcionarios do BB estiveram durante os cinco dias de feira
esclarecendo as principais dividas dos produtores quanto aos
financiamentos. O BB também trouxe novidades para a Expo-
Granja, ao disponibilizar o convénio BB-Agro (teto de R$ 40
mil por beneficiario, juros efeitos de 8,75% ao ano, prazos de
até 36 meses, com reposigio semestral ou anual). O produtor
pode contar com as linhas Finame AgTigoIa Modernizagdo de
Frota, Finame Agricola Prefixado Especial e Proleite.
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tejando a marca de 310.894 tra-
tores MF 275 fabricados no
Brasil, durante 23 anos (1976 a
1999), e 78.489 vendidos no
mercado doméstico (50% da co-
mercializagdo nacional). A evo-
lugdo natural do MF 275, seg-
mento de poténcia de 66 a 79
cv, é o MF 5275, integrante da
Série 5000. Para a assessora de
marketing, Rosangela Rolim
(ao lado), o ano 2000 devera ser
positivo. “Estamos projetando
que o mercado cresga pois te-
mos um diferencial este ano que
¢ alinha de financiamento especifica para
a renovagio da frota”, analisa. A AGCO
ingressa no novo milénio com o titulo de
primeira empresa do segmento de maqui-
nas agricolas a obter o certificado de ge-
réncia ambiental ISO 14001.

cantes terdo um corte mais preciso, rapi-

do e de maior produtividade.

hF:‘(;ID:-Lcandr.o Cabral
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Andreas Stihl Motosserras Ltda
A linha completa de motosserras, ro-
¢adeiras, motobombas, lavadouras de’ alta
pressdo e pulverizador decoraram a par-
te externa do estande da Stihl. Atuando
no Brasil ha 40 anos, a empresa est pre-
parando para colocar no mercado um
novo produto. Segundo o promotor de
vendas, Régis Rosa, a motopoda devers
ser langada até o final deste ano. Mesmo
tendo na tradicional motosserra o carro-
chefe, dos mais variados modelos para
atender as mais diversas necessidades, a
palavra de ordem ¢ diversificar. “Temos
um potencial para crescer ainda mais”,
afirma ele. Produtos direcionados para o
mercado profissional, da madeira, e o
ocasional, como sitios e residéncias. O
desempenho das motosserras pdde ser
acompanhado nas demonstragdes prati-

cas.




Boelter Agroindustrial Ltda., Gravatai/RS

Para atender a demanda da safra 99/2000, a Boelter ampliou
sua linha de graneleiros. A carreta graneleira traz consigo um novo
conceito de maquina. E um equipamento totalmente desmontével
e modulavel, com capacidades variaveis entre 80 a 120 sacos, pos-
sibilitando menores custos de manutengdo e transporte/free. Tam-
bém pode ser transformada em abastecedores de fertilizantes para
plantadeiras. “Tivemos um langamento recente, em dezembro ul-
timo, e a aceita¢do em nivel nacional tem sido muito boa”, afirma
o gerente de marketing, Marcelo Bugin (ao alto). O equipamento
ja foi exportado para o Panama. A estimativa ¢ comercializar cer-
ca de 200 unidades de graneleiros este ano. O silo press, ao lado

da niveladora a laser, também atraiu aten¢ao do publico.

Foto: Leandro Cabral

Casa do Desenho Representagio e Comércio Ltda.,
Porto Alegre/RS

A linha laser, da marca Spectra, é o carro-chefe da empre-
sa. O produtor encontra os modelos Plaina Niveladora Laser
PNA 30 (trés metros — adaptados na tomada de forga de um
trator de 120cv), PNA 40 (quatro metros —, 170cv/180cv) e
a PNA 50 (cinco metros, com trator de no minimo 210cv).
“O laser da precisdo para o acabamento final na sistematiza-
¢do do solo”, salienta o consultor técnico, Edmilson Azeve-
do (em cima). Uma precisio que varia entre 0,5 centimetro a
1 milimetro. A Casa do Desenho levou ainda para a Expo-
Granja o aparelho para contorneamento do solo, equipamento
para topografia, cacamba plaina e implementos Agrimec.

PULVERIZADORES

Simplicidade [

Produtividade @
Servspray - Com. e Serv. Agrop. Ltda.
Foneffax: (11)7922.4055/4009/0431
E-mail: servspray@servspray.com.br

Site internet: http:lwww.servspray.combr  AUtomotrizes no Brasil.

TErVIOraYy

Tecnologia em Aplicagdes
e Agriculfura de Precisao

« Controle total de
Pulverizagdo por
Computador.

o Tragdo Hidrostatica
4x2edx4.

iy

o Barra de Pulverizagao
Autonivelante de 22 mfs.

'« Maior capacidade de

Pulverizagdo.
(Tanque de 2500/3000 Its)

o Marcagdo por Satélite
6PS/DGPS (Opcional)

« Regulagem automdtica de

| bitolas diretamente da

Cabine.

12 anos fabricando



Casale Equipamentos Ltda., Sdo Carlos/SP

O primeiro trimestre deste ano pdde ser considerado mais do que
positivo para a Casale. Marcelo Rocitto (ao lado), do departamento
de vendas, diz que a empresa ja vendeu mais de 100 colhedoras. Um
nimero excelente ao considerar que o desempenho do ano passado
ficou em 135 unidades. “Como a chuva atrasou, estamos com um
mercado ainda bem-aquecido”, diz. Na sua opinido, o fato da sila-
gem de capim estar sendo uma pratica mais usada, em especial para
o gado de corte, vem aquecendo os negocios. Os grandes centros
consumidores sdo Mato Grosso, Goias, Minas Gerais, Sdo Paulo,
Paran4 e Rio Grande do Sul. Quem visitou o estande pode conferir
a colhedora de forragens, em especial o modelo CFC 1.8008S, e dois
modelos de misturadora alimentadora.

Cerro Alto, Eldorado do Sul/RS

Uma pequena mostra da produgdo de
mudas e plantas ornamentais da Fazenda
Cerro Alto deu um toque especial, bem
mais vivo e alegre a ExpoGranja. As
mais diversas espécies de flores coloriram
o estande da Cerro Alto. Encantado com
0 novo negécio, o proprietario Claudio
Fichtner (embaixo) esta investindo neste
novo ramo e espera produzir cerca de 170

comemorou o diretor de vendas
Julio César Machado (ao lado).
A semente € uma arma contra
o ataque de insetos, ao elimi-
na-lo através da desidratagio,
facilitando a boa armazenagem.
O tratamento feito na semente
¢ resultado de um produto na-
tural fruto de algas marinhas
importadas da Costa do Pacifi-
€0, ja comprovado em semen-

Central Riograndense de Agroinsumos
(CRA), de Eldorado do Sul/RS

A novidade apresentada pela tradici-
onal marca CRA foi a semente de aveia
ja tratada. O produto esta no mercado hé
apenas um ano e tem tido boa aceitagio,

tes de outros cereais, como milho e fej-
Jdo. Os produtores também puderam con-
ferir uma variada linha de sementes for-
rageiras para as culturas de verdio e de
inverno, ch:dmando a atengdo para o ca-
pim-tanzania ¢ o capim-mombaga.

CRT - Cia. Riograndense de Tele-
comunicagdes, Porto Alegre/RS
Responsavel pela instalagdo ope-
racionalizagdo de rede telefénica na
ExpoGranja, a CRT nio descuidou
um sé instante da qualidade no aten-
dimento aos usuarios. Além do “ore-
Ihdo™, sempre havia um funcionario de
plantdo esclarecendo duvidas.

Emater/RS

A diversificagdo deu um clima especial ao estande da Emater/RS.
Estiveram demonstradas representativamente a cadeia produtiva da
cana-de-agucar (plantio, agroindustria de cachaga, agroindustria de
doces, além do aproveitamento do bagago para hiimus) e da banana
(com o produto classificado, geléia e schimier, artesanato com folhas
de bananeira). Culturas muito fortes no Litoral Norte do Estado, in-
forma o assistente técnico regional da Emater, Décio Cotrim. Tam-
bém ganharam espago produtos como arroz, feijao, mel, entre outros,
produzidos nos assentamentos de reforma agraria, além de uma mos-
tra da cultura indigena. J& o trabalho realizado na érea de rizipisicultu-
ra, que atraiu a aten¢do e a curiosidade do piblico em geral, pode ser
conferido nas dinamicas.




Novas idéias para

a agricultura.

Agora, a agricul-
tura brasileira e mun-
dial vai poder colher
um futuro ainda mais produtivo e promissor.

Nasceu a Aventis CropScience. Uma empresa que
resulta da fusdo de dois lideres globais no campo dos
defensivos agricolas: a AgrEvo e a Rhdne-Poulenc Agro.

Detentora do mais amplo e variado portfolio de
produtos e de gigantescos recursos para investimento em
pesquisa, a Aventis CropScience surge somando experiéncias
etrazendo uma nova maneira de pensar.

Aventis CropScience Brasil Ltda.

CAP: 0800-122333

\ it

para a Aventis CropScience, a ciéncia sozinha nao
resolve problemas. Mas sim, 0 uso que dela se faz. Porque
cada cultura tem sua necessidade especifica, cada produtor
tem suas exigéncias locais e cada mercado é distinto do
outro.

Trazer novas idéias e produtos para aumentar a
producdo de alimentos, sem deixar de lado um absoluto
respeito pela natureza e pelo ambiente sécio-economico em
que cada agricultor estd inserido. Essa & a missdo da Aventis
CropScience: a mais nova e maior empresa de defensivos
agricolas de todo o planeta.

www.aventis.com

Central de Atendimento Personalizado

+ PRODUTOS DE USO AGRICOLA. — + VENDA SOB/RECEITUARIO AGRONOMICO.  + CONSULTE SEMPRE UM ENGENHEIRO AGRONOMO.  « LEIAE SIGA CORRETAMENTE AS INSTRUCDES DO ROTULO E BULA,
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simple141.com.br



Farsul, Senar e Sebrae,
Porto Alegre/RS

Orientar agropecuaristas, pequenos €
microempresarios. Esta foi a missdo de
uma equipe integrada do Servigco de
Apoio as Micro e Pequenas Empresas
(Sebrae), do Servigo Nacional de Apren-
dizado Rural (Senar) e da Federacdo da
Agricultura no Rio Grande do Sul (Far-
sul). Um dos programas que mais cha-
mou a atencdo foi o Programa Brasil
Empreendedor, que prevé a realizagao de
1,15 milhdo de operagdes de crédito em
um ano, oportunizando a geragéo ou
manutencdo de 3 milhdes de postos de
trabalho. Estdo sendo destinados R$ 8
bilhdes. Diversos folhetos e folders ex-
plicativos sobre as agdes priorizadas pela
Farsul/Senar foram distribuidos.

A

A TACH
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Federacite, Esteio/RS

Com o foco principal na extenséo rural, a Federagdo
dos Clubes de Integragdo e Troca de Experiéncia (Fede-
racite) apresentou as suas mais recentes publicagoes. Vale
destacar o livro Pastoreio Rotativo Racional — A saida
da Pecuaria, Modelo de Cerca Elétrica, dos mais diver-
sos autores. Outra publicagdo de grande interesse tem
sido “A Carne do Futuro — Biifalo”, de autoria de Getii-

lio Marcantdnio.
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Fabrica de Troncos Romancini Ltda., Laranjeiras do Sul/PR

Definitivamente a tecnologia chegou no campo. O “Tronco que
pesa” é um exemplo disso. O produto esta no mercado ha apenas um
ano e ¢ conjugado com uma balanga eletrénica mével (totalmente
disposta em um maleta). Economia de espago, de custo e manejo,
enfatiza o supervisor para o Rio Grande do Sul, Jamil Faoas (ao lado).
O custo do equipamento completo fica em R$ 5,9 m§1. “Hoje, o pecu-
arista de ponta quer ver o ponderal do animal ¢ 0 Rio Grande do Su]
é um excelente comprador”, considera. A maioria das vendas é dire-
cionada para produtores que trabalham com ngvilho precoce. A em-
presa quer encerrar o ano com a comercializagéo de 600 unidades no
Rio Grande do Sul. Além da ancora, o tronco tradicional com cinco
anos de garantia e vida 0til de 25 anos, a Romancini dispde de duchg
para banho de bovinos, saleiros e balangas mecanicas.

Fockink Participa-
¢des Ltda, Panambi/
RS

Os negocios fecha-
dos e as consultas rea-
lizadas sdo um forte in-
dicativo de um ano po-
sitivo para a Fockink.
Isso com especial des-
taque nos equipamen-
tos para irrigagdo. “Po-
demos contar com li- —
nhas de financiamento como o Finame. Sem falar de mais uma alter-
nativa muito aguardada que é uma verba especifica para a Metade
Sul do Estado investir em irrigagdo”, observa Epiticio Barzotto (no
alto), da area de marketing. Segundo ele, 0 que ja ¢ realidade no
Brasil Central estd crescendo no Rio Grande do Sul. Em decorréncia
da seca, a Fronteira Oeste estd passando a usar esta tecnologia que,
na ponta do lpis, resulta na garantia de produgio e de maiores indi-
ces de produtividade. A Fockink desenvolve produtos desde pivot
central, ordenhadeiras canalizadas e convencional, transformadores,
sistemas de identificagdo animal, termometria e aeracio.




Ford Motor Company Brasil Ltda., Sdo Bernardo
do Campo/SP

A linha de caminhdes e pick-ups deu um show a parte no even-
to. A série de caminhdes F 12.000, F 14.000 e F 16.000 ¢ a prova
mais do que concreta da conscientizagdo da empresa quanto a ne-
cessidade de se ter o veiculo adequado para o transporte da safra.
O mais recente langamento, o F 16.000 tem PBT de 16 toneladas e
motor 208cv. A série F também tem os caminhdes leves 350 e 4.000.
Designers arrojados, com cabines avangadas, fazem parte da linha
Cargo. O representante de vendas, Gelson Lima, avisa que a Ford
estd preparando novos produtos para 2001.

RS

Globalstar do Brasil S/A, Rio de Janeiro/RJ

Implementos Agricolas
Jan S/A, Nao-Me-Toque/

A Jan acredita no poten-
cial da lavoura orizicola e le-
vou para Eldorado do Sul os
trituradores para resteva de
arroz. Os modelos Triton
2.300, 3.000, 3.600 e 4.600
podem ser acoplados em
qualquer trator. Neri Nasci-

Um dos mais novos parceiros da Globalstar, no mento (ao lado), represen-
Rio Grande do Sul, ¢ a Telefonica Celular. O convé- tante da empresa no Rio
nio tem como objetivo levar o telefone satelital a0 Grande do Sul, diz que pri-

campo gaticho. Os visitantes tiveram a oportunidade
de testar pessoalmente o equipamento, conferindo
as vantagens e qualidades do sistema, e contaram com
uma promogdo exclusiva para a ExpoGranja. So-
mente em dois meses de operagdo comercial a em-
presa ja somou cerca de 500 aparelhos instalados no

meiramente o equipamento foi direcionado para o milho. “O prego do ar-
roz nos preocupa. Mas, fazendo uma analise mais geral, vemos o mercado
de arroz como um crescente. Temos condig¢des de avancar. E uma cultura
que necessita de aporte tecnologico”, justifica ele. Além dos trituradores, a
empresa fabrica distribuidores de calcério, rogadeiras, distribuidores de se-
mentes e fertilizantes e graneleiros.

Pais. O investimento previsto Para o Brasil, conside-
rado um mercado diferenciado; € de R$ 180 milhdes.
A meta é vender 500 mil linhas até o ano 2005.

Indiistria de Implementos Agricolas Vence Tudo Ltda, Ibiruba/RS
A grande es-
trela do estande
da Vence Tudo
foi a plataforma
para milho, fa-
bricada em trés,
quatro cinco,
seis, sete e oito
linhas, com rota-
¢do entre 550 a
1.000rpm. Um
dos potenciais
estd no uso para
0 campo nativo,
como renovador
de pastagens, explica o técnico Jodo Carlos Becker. “O mercado vai
muito bem”, complementa ele. Grande impulso dado pelos financia-
mentos tipo F1name A reglao Sul do Pais responde por mais de 50%
das vendas da empresa, que j4 estd amarrando negdcios com os paises
vizinhos. Também marcaram presenga a linha completa de plantado-
ras-adubadoras para os sistemas plantio direto e convencional.

Instituto Riograndense do Arroz (Irga),
Porto Alegre/RS

Através de uma area demonstrativa, o Irga mos-
trou aos produtores o Projeto Manejo adequado de
arroz irrigado. Segundo o gerente de divisdo de as-
sisténcia técnica e extensdo do Irga, Carlos Felipe
Nassif (embaixo), este trabalho estd sendo desen-
volvido em 40 4reas demonstrativas espalhadas nas
mais diversas regides produtivas do estado. “Com
tecnologia de ponta, o produtor tem condigdes de
alcangar indices produtivos acima de seis mil qui-
los”, sustenta ele. O Irga aproveitou o momento
para divulgar as novas variedades Irga 418, 419 e
420.




Irrigabrasil Ind. e
Com. Maquinas Ltda.,
Pinhais/PR
“Antes nao se pensa-
va em irrigagdo, hoje, to-
dos véem necessidade de
adotar a tecnologia e se
adequar aos custos.”
Com esta afirmacéo Ed-
gar Menoncin (ao lado),
do departamento comer-
cial, resume o atual mo-
mento. Para ele, o gran-
de salto na adogdo desta
tecnologia esta em pro-
duzir com seguranga e maior produtivi-
dade. O custo de.um hectare irrigado fica
entre R$ 1,3 mil a R$ 1,8 mil. Os princi-
pais equipamentos sdo o turbomaq (mo-
delo 90 GS 320 para 30 hectares irriga-
do), a moto bomba diesel (seis cilindros)
e a barra irrigadora. Esta tltima, no mer-
cado hé apenas dois anos, trabalha com

LL Piscicultura Alevinos e Peixes,
Estrela/RS

A LL Piscicultura trabalha em parceria
com a Emater/RS no fornecimento dos
peixes. A empresa produz carpas (espé-
cies capim, hingara, cabega-grande e
prateada) e peixes nativos (piava, jun-
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baixa pressdo, entre dois a trés quilos por
centimetro quadrado, e é mais indicada
para lavouras de batata, milho, feijdo, si-
milar ao pivot linear e substitui o asper-
sor tipo canhdo. O que na prética signifi-
ca sofrer menor a¢do do vento, alcangar

Manah S/A, Boituva/SP

Prestar esclarecimentos. Esta foi a
missdo do supervisor de drea da Manah
Rio Grande do Sul/ Santa Catarina, Ro-
berto Moraes (embaixo, a esquerda), du-
rante os cinco dias do evento. Nio falta-
ram oportunidades para prestar as mais
diversas informagGes sobre as linhas de
suplementos minerais e de suplementos
protéicos energéticos. Os resultados po-
sitivos a campo foram apresentados a
partir de um trabalho realizado na Fazen-
da Agropastoril Sulina Ltda, de proprie-
dade de Sérgio Newmann. Os bovinos
foram mineralizados com manafés recria
em capim-annoni diferido. As 40 féme-
as, com média de 1,5 ano e peso inicial
de 189,32 quilos (em 20/07/98), obtive-
ram um peso final de 221,12 quilos (em
20/09/98). O ganho de peso/dia foi de
530 gramas, com um consumo médio/dia

maior rendimento de irriga¢do € um con-

de 220 gramas. “Na ponta do lapis este
sumo de energia menor.

ganhos representam apenas um custo de
produgdo, de suplementacio, de R$ 0,08/
animal/dia”, ressalta. A linha desenvol-
vida para alimentagdo no Centro-Oeste,
em decorréncia da seca, também alcanga
bom indices nas pastagens.

dia e pacu). A expecta-
tiva do sdcio-gerente
Rony Schwarzbold (ao
lado) é comercializar
nesta temporada, so-
mente em alevinos, 2
milhdes de carpas e 1,2
milhdo das espécies na-
tivas. A outra ponta do
negocio, compra e ven-
da de peixes, para pes-
que-pagues e feirantes
em geral, deve chegar a 100 toneladas
de carpa por ano. “E uma atividade mui-
to rentavel”, destaca Schwarzbold, que
estd no ramo ha seis anos. O alevino é
comercializado a R$ 0,6 a unidade (car-
pa) e o peixe nativo a R$ 0,7, enquanto
paga cerca de R$ 1,00 o quilo vivo.

Lunar Air Sistem, Foz do Iguagu/PR

Uma idéia simples rendeu bons frutos e estd fazendo a cabega
dos agricultores no campo. E o capacete Lunar Air Sistem, para
colheitadeiras ou pulverizacdo agricola. O grande trunfo deste equi-
pamento estd na praticidade, conforto e seguranga do homem do
campo, ressaltou o gerente da empresa Adelar Breunig (a esquer-
da). “Isso sem falar do fator econémico, pois substitui uma cabine”,
acrescentou. De facil instalagdo, no caso das colheitadeiras o capa-
cete € ligado diretamente no ar-comprimido. Ja nos pulverizadores
€ necessario instalar um sistema de compressor de ar e de captagdo.



Metalirgica Scarabelot, Turvo/SC
Este ano marcou a estréia da Scara-
belot na ExpoGranja. Ha 10 anos no
mercado, a empresa apresentou 0s equi-
pamentos basicos para fazer a sistemati-

RIS ™

Nitral Urbana Laboratérios Ltda, Pinhais/PR
A genética da Nitral Urbana ja rompeu fronteiras e hoje € co-

zagdo do solo e o plan-
tio de arroz pré-germina-
do. Os conceitos traba-
lhados nos implementos,
acoplados em tragido
mecanica, sdo simplici-
dade na operagio e bai-
xo0 custo. O disco hidrau-
lico, por exemplo, pode
ser adquirido por R$ 1,5
mil. “O interesse é mui-
to grande quando se fala
em arroz pré-germinado.
O Rio Grande esta abrin-
do este espago”, comemora o gerente da
empresa, Valcir Scarabelot (ao lado),
lembrando que em Santa Catarina o sis-
tema ja ocupa 100% da area cultivada.

Montana Industria de Maquinas
Ltda., Sao José dos Pinhais/PR

Seguranca para o aplicador € o lema
da Montana. O que pode ser conferido
nos pulverizadores fabricados, com mo-
delos que variam entre 400 até 2000 li-
tros de capacidade de tanque. Uma tec-
nologia prépria e segura, no Brasil ha 25
anos, informa o supervisor de vendas,
Nelson Zachow (ao lado). As vendas des-
te ano no mercado interno devem ficar
em oito mil maquinas. Com os pés mais
no chdo, Zachow lamenta o baixo prego
das commodities ¢ a falta de defini¢io
quanto aos financiamentos anunciados.
Realidades preocupantes para o pulveri-
zador direcionado a lavoura de arroz, o
Montana 2000 SLH — totalmente hidra-
ulico € com sistema de barras.

New Holland Latino-Americana Ltda.,
de Curitiba/PR

Apostando na recuperagdo da orizi-
cultura através de investimentos em tec-
nologia, a New Holland trouxe para a
ExpoGranja colheitadeira TC59. “As
perdas com a baixa cotagdo do produto
podem ser buscadas na produtividade™
sustenta o gerente de vendas Luiz Au-
gusto Feijo (acima). A maquina de alta
produtividade, colhe em meédia 280 sa-
cos por hora, é composta por seis saca-
palha, esteira de 90 milimetros e equipa-
da com controle de perdas. “Era o que
faltava para a lavoura de arroz: uma ma-
quina de alta produtividade, rapida e com
menor indice de perdas”, reforga ele.
Toda a expectativa de atravessar um ano
favoravel em termos de vendas esté ali-
cercada no Finame anunciado pelo Go-
verno Federal. Também estiveram expos-
tas as linhas de tratores TL e TM, a linha
de feno e forragem e a internacional de
enfardadeiras.

mercializada nos paises vizinhos como Paraguai, Bolivia e Vene-
zuela. Sdo inoculantes para soja e forrageiras, produto ideal para
fixar nitrogénio nas leguminosas. Grande parte das vendas estd con-
centrada no Cerrado. Telmo Augusto dos Santos (a0 lado), respon-
savel pela empresa, tem boas perspectivas para este ano e espera
negociar 6,8 milhdes de doses. Projetanto vos mais altos, quer che-
gar no ano 2002 com a marca de 10 milhdes de doses. Conforme
ele, a necessidade de repor nitrogénio somente favorece o desen-
volvimento e a produtividade da oleaginosa a um baixo custo. Com
um gasto entre R$ 3,00 a R$ 4,00 por hectare, o produtor pode do-
brar seu rendimento médio e alcangar indices proximos a 70 sacos
por hectare. Paralelamente, o produtor pode conferir as maquinas
para tratamento de sementes da marca Grazmec.
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Patrulha Florestal, Porto Alegre/RS
A protegdo a natureza € a principal linha de frente do Batalhdo

da Policia Ambiental. Segundo o soldado e bidlogo Rudinei Medi-
na Duarte (a esquerda) € preciso conscientizar a populagdo quanto
a acoes prejudiciais ao meio ambiente e a animais silvestres em
extingdo. A equipe atua na fiscalizacdo direta de qualquer ativida-
de que possa agredir a0 meio ambiente, além de desenvolver um
programa preventivo em escolas. A idéia deste projeto ¢ alertar as
criangas e adolescentes quanto as espécies ameagadas de extingdo
no estado.

Pionner Sementes Ltda., de Santa Cruz do Sul/RS

Logo na entrada, o estande da Pionner chamou a atengéo dos
visitantes. Em uma area demonstrativa, foram apresentados os siste-
mas de combinac¢ao de hibridos, com a finalidade de uso do milho
para silagem de planta inteira e silagem de grdo umido (milho e sor-
g0). Os langamentos, 30F88 e 30R07, sdo mais adaptados a regido
Sul do Pais, diz Itavor Nummer Filho, do departamento de tecnolo-
gia da empresa. O primeiro material ¢ indicado para plantios mais
tardios, ou de milho sobre milho, com excelente qualidade de grao.
J4 o segundo ¢ de ciclo precoce, com boa sanidade foliar e altissimo
potencial de produgdo. Ambos buscam alcangar indices de produti-
vidade mais altos. A tecnologia Pionner, consagrada nos Estados
Unidos desde 1926, esta no Brasil ha 28 anos.

SR LR s’ ﬂ )
il
{5
‘ Safras & Mercado, Porto Alegre/RS
O site da empresa, www.safras.com, ha dois anos na rede, come-
mora nada menos do que 95 mil acessos. Atenta as mais modernas
b _ il ' evolugdes do mercado, a Safras estd investindo pesado na midia vir-
5 !

tual, em mercados como o de agroinsumos. Estdo disponibilizadas
informagdes atualizadas, precisas e instantdneas, produzidas por pro-
fissionais qualificados: noticias, cotagdes agricolas e financeiras, ne-
gbcios, comércio interno e externo, previsdes agroclimaticas, previ-
sOes de safras, analises de tendéncias de mercados, planejamento co-
mercial de soja, grios, café, algoddo, carnes, agbes, cambio, open
market e indicadores.

Santista Alimentos S/A, Porto Alegre/RS
Atender o criador em geral € a principal preocupagio da Santis-
ta Alimentos. Com este enfoque, a empresa expds a linha completa
de racdo comercial para bovinos de corte e de leite, eqiiinos, suinos,
aves, peixes e também para os pequenos animais. A Santista foi
ioneira no desenvolvimento comercial de ragdo animal e prima
pelo alto padrdo tecnoldgico, afirma o veterinario Jorge Antdnio
Rocha (a esquerda). O controle de qualidade, assim como agregar o
que ha de mais moderno em termos de nutri¢do animal, com adogdo
de aditivos que visam melhorar a conversdo alimentar e ganho de

peso, ¢ a base de sustentagdo dos produtos.
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Semeato S/A, Passo Fundo/RS

Presenca marcante nos principais eventos agropecuarios do Pais,
a Semeato esta apostando na retomada dos negdcios neste ano 2000.
Segundo o gerente comercial, Everton Correa (ao lado), a definigio
do Finame para a renovacgdo da frota foi o impulso necessério para
aquecer o mercado que estava retraido até a primeira quinzena de
fevereiro. A Semeato projeta fechar o ano com a comercializagdo de
4.000 plantadeiras, um crescimento de 35% em relagdo a 1999. Cor-
rea afirmou que a retomada das vendas, de uma certa maneira, pegou
as empresas no contrapé e esta havendo dificuldade para atender os
pedidos dentro dos prazos estabelecidos. Ao lado da estrela princi-
pal, a semeadora semeato multipla SSM versZo em 23 linhas e 27
linhas, também figuraram no estande outros produtos da linha de
plantio direto para cultura de verao e especificas para o inverno.

" " "

SILOS E
SECADORES

35 anos de trabalho e dedicacao
para oferecer melhores
solucoes para seus clientes.

@® SILOS E SECADORES

® PRE/POS-LIMPEZA

® PARBOILIZACAO P/ ARROZ
® FABRICAS DE RACAO

METALURGICA

PAGE

SILOS E SECADORES

BR 101 - km 414 - Cx.Postal 500
Fone/Fax: (48) 524-0030

CEP 88900-000 - ARARANGUA - SC - BRASIL

E-mail: mpage@aru.matrix.com.br

Serv Spray Com. e Servigos Agropecuarios Ltda, Cotia/SP

Como uma das diretrizes do evento foi a difuso tecnolégi-
ca, a agricultura de precisdo (AP) ndo podia ficar de fora. E
nio ficou. Todo este aporte tecnolégico — desde receptor de
sinais de satélites, coletor de dados de producio, marcador de
faixas por GPS, softwares, amostradores de solos, controlado-
res de vazdo e gerenciador de vazdo variavel — foi destaque
no estande da Serv Spray. Para o diretor, Jorge Barbosa (ao
lado), este caminho ¢ irreversivel, o futuro. Vantagens nao fal-
tam para atrair os agricultores. “Através de dados altamente
precisos, permitindo ver as variabilidades de uma 4rea, € pos-
sivel buscar um gerenciamento da propriedade bem mais efi-
caz”, salienta. Realidade nos campos dos Estados Unidos e
Europa, ele espera que no maximo em cinco anos a AP deslan-
che no Brasil. Calcula-se que estejam sendo testadas no Brasil
cerca de 57 maquinas com o sistema.

SLC - John Deere S/A,
Horizontina/RS
Quem também vé
com bons olhos a cultu-
ra do arroz é a SLC. A
tradicional fabricante,
representada pelas con-
cessiondrias, desembar-
cou na ExpoGranja a
colheitadeira arrozeira
importada 9650cts. Mes-
mo assim, o gerente co-
mercial da concessiona-
ria Trator Farm, Altair
Jacobsen, reconhece que

" 0 baixo prego do arroz atinge em cheio o mercado de maquinas agricolas. “Sem

rentabilidade, o produtor fica sem coragem de investir”, lamenta. A maquina tracio-
nada (colhe sem esteiras) tem 275cv de poténcia, alta capacidade produtiva com uma
média de 300 sacos por hora, sistema de separagio centrifuga, motor JD, seis cilin-
dros, turbinado, pos-resfriado, tragio traseira de acionamento hidrostatico e ainda
com cabine com ar condicionado, isolamento térmico e acuistico. A colheitadeira
teve langamento simultaneo, no inicio deste ano, nos mercados brasileiro e america-
no.



Tritec, Lajeado/RS

A ExpoGranja foi
palco de langamento da
colhimenta 2000, da
Menta Mit, uma ensila-
deira especifica para
cana-de-agicar. A novi-
dade, anteriormente
apresentada nas pragas
de Sdo Paulo e Parana,
esta tendo bons resulta-
dos no mercado nacional,
principalmente para pe-
cuaristas que trabalham
com confinamento de
gado, afirma o diretor da Trltec V"llmar
Zanotto (acima). “No Rio Grande do Sul,
vai se adaptar bem ao gado leiteiro”, acres-
centa. Entre as caracteristicas do equipa-
mento, que deve ser acoplado a um trator
com capacidade minima de 75cv, estdo a

Universidade Federal
do Rio Grande do Sul
(UFRGS), Porto Ale-
gre/RS

A comunidade uni-
versitaria esteve repre-
sentada por uma equipe
de 10 formandos da Fa-
culdade de Agronomia
da UFRGS. Os alunos
participaram e ajudaram
na organizagdo das din-
micas. Também auxilia-
ram os técnicos na pres-
tagdo de esclarecimentos
ao publico presente.

Valtra do Brasil S/A, Mogi das
Cruzes/SP

A Valtra marcou presenga com a li-
nha completa de tratores agricolas, com
capacidades variaveis entre 80cv até
170cv. Os seis modelos da linha pesada,
de 125¢v para cima, ganharam um novo
design. Os tratores estio com desenho
mais modemo, arrojado e robusto. Segun-

resisténcia, o colhimento da cana mais do-
brada, além do fato de ndo socar a cultu-
ra. A Tritec também mostrou todo o siste-
ma de equipamentos para avicultura, sui-
nocultura, silos, da Agromarau, linha de
ensiladeiras para sorgo e milho.

do o coordenador da drea
comercial, Idio Berger
(ao lado), este visual ao
lado do melhoramento
técnico estdo totalmente
direcionados a proposta
de buscar um trator mais
adequado as operagodes
agricolas. Apesar de afir-
mar que a arrancada des-
te ano ficou aquém das
expectativas, ainda acre-
dita na recuperagdo a par-
tir da nova linha de cré-
dito. “Existe uma demanda represada. A
agricultura precisa renovar sua frota. Es-
tamos falando em nada menos do que
uma idade média de tratores entre 12 a
13 anos no Rio Grande do Sul”, comen-
ta ele. A expectativa € repetir o desem-
penho do ano passado, quando foram co-
mercializados no mercado nacional cer-
ca de 19 mil unidades.
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DINAMICAS B

O publico vibrou com as mais As semeado- 9 l ?
. ~ ras o /) |,
diferentes apresentacoes Hidrdulica Muld-
i AL e pla, da Semeato,
dmarz’u.cas, tanto na parte de ol
pecudria como de agriculturqg ~ destinadas ao
plantio direto e
convencional.
P dad
SEMEADORAS-ADUBADORAS articulado que NSRS G LT
mantém o pneu [ e

sempre em conta-
to com o solo, TR i
evitando, assim, falhas no plantio. A distribui¢do de sementes ¢ fei-
s 22 ta por rotores acanalados helicoidais, distribuindo varios tipos dp
ey - 1! grios finos, e discos alveolados para grios gratidos. O modelo aci-
' ma tem 13 linhas de pastagens para campo nativo com facdo gui-
lhotina. As SHM estdo disponiveis nos modelos: 1113 e 1517.

As semeadoras TDNG 320, da Semeato, sdo
maquinas destinadas ao plantio direto, cultivo
minimo e plantio convencional de grios mit-
dos. Possuem rodado articulado que mantém o
pneu sempre em contato com o solo, evitando
falhas no plantio ao semear sobre terreno irre-
gular (exemplo Taipa). A distribuigdo de se-
mentes ¢ realizada por rotor acanalado helicoi-
dal e distribui¢do de adubo através de rosca-
sem-fim ou rotor dentado.

A transplantadeira A Vence Tudo SM 7040 possibilita fazer o plantio de
japonesa de mudas de  sete linhas de soja e quatro linhas de milho, com poténcia
arroz Yanmar RR 650 minima de trator 80cv. Possui cabegalho articulado (esta-
foi apresentada pelo bilidade, com regulagem rapida de inclinagdo da semea-
Instituto Riograndense dora pelo terceiro-ponto rosqueado, podendo ser suspenso
do Arroz (Irga). Equi-  na vertical evitando a retirada do mesmo), rodado articula-
pamento autopropelido  do interno (especifico para cultura de veréo) e reservatorio
que transplanta mudas  de fertilizante (em polietileno na cor branca, para possibi®

de arroz de até 30cm litar a visualizaci %
: ¢d0 do volume de carga, tampas que €V!

com espagamento €n-  tam entrada de umidade dentro do res%r\,fatéﬁlz)) j

tre covas e densidade ,

de plantio regulaveis.

A semeadora Vence Tudo SA 11500 pode plantar cinco
linhas de soja, trés linhas de milho, 11 linhas de trigo e tam-
bém espécies em campo nativo. A poténcia minima do trator
é de 70cv. A maquina ¢ tracionado nos trés-pontos do trator,
tem caixa de polietileno para fertilizante, distribuicdo de se-
mentes em discos horizontais, disco de corte e sulcador for-
mando o sistema “pula pedra” e disco duplo para dep6sito da
semente. O sistema € de cobertura e limitador de profundida-
de em V, com terceira roda compactadora para retirar as bol-
sas de ar e com rodado articulado para acompanhar o terreno.
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A Semeadora Semeato Multipla SSM 23 é uma maquina que se
adapta a diferentes culturas e sistemas de plantio. E um equipamen-
to eficiente tanto no plantio de grios graudos como no plantio de
graos miudos e pastagens. Uma maquina de uso multiplo para as
diferentes culturas. A distribuigiio de fertilizantes da SSM 23 € rea-
lizada através de rosca sem-fim ou rotores dentados.

TRATORES

O trator MF 5285, 4X4, equipado com motor Perkins de 85cv,
mantém a agilidade, facilidade de manobra e baixa compactagdo
de solo, apesar da elevada poténcia disponivel na tomada de forga.
Um trator muito versatil, que oferece todas as facilidades para a
pulverizagdo, como: tomada de poténcia independente, velocida-
des de deslocamento adequadas dentro da lavoura e altas entre a
lavoura e o reabastecimento, em fung¢do do cdmbio totalmente sin-
cronizado de 12X4 marchas.

O novo trator Massey-Ferguson 5320 , 4X4, é equipado com mo-
tor Perkins aspirado de seis cilindros, de 120cv, caixa de 18X6 ou
12X4 marchas, totalmente sincronizadas. Apresenta grande versati-
lidade com qualidade de trabalho. O trator tem cabine classe A para
qualquer aplicagdo, embreagem a banho de 6leo, tomada de potén-
cia independente, acionamento eixo dianteiro eletro-hidraulico, con-
trole-remoto de vazdo combinado de 68 litros por minuto, chassi
robusto, estergamento de 55° e filtros hidraulicos e da transmissdo
lavaveis.

O Valtra-Valmet 985 S 4X4 é equipado com motor Valmet turbo
alimentado que desenvolve a poténcia de 105cv, com alto torque a
baixas rotagdes, o que garante um alto rendimento e um baixo con-
sumo de combustivel. Tem sistema hidraulico de alta vazio e capa-
cidade de levante de 2590kgf, vem com caixa de cAmbio sincroniza-
da e um exclusivo sistema Multi Torque, que oferece 16 velocidades
a }frente, oito de ré, proporcionando um 6timo escalonamento de mar-
chas.
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O Valtra-Valmet 800 é equipado com motor Valmet 420 DR de 4
cilindros, que desenvolve uma poténcia de 80cv. O 800 4X4 foi desen-
volvido para atender as necessidades da agricultura moderna adequan-
do-se perfeitamente a todas as atividades de exploragio agricola. Sua
caixa de cdmbio totalmente sincronizada oferece disponibilidade de mais
velocidades na faixa de trabalho, oito marchas a frente ou 12 marchas a
frente, com velocidades super-reduzidas ou ainda 16 marchas a frente. O
acionamento independente da tomada da poténcia possibilita acoplar e
desacoplar o implemento sem a necessidade de parar o trator, conferindo
alto rendimento operacional, ganho de tempo e economia do produto
aplicado.

DISTRIBUIDORES DE CALCARIO

Lancer 6.500, o mais completo distribuidor de correti-
vos do mercado nacional, da marca Jan, distribui com per-
feigdo produtos como: adubos, uréia, sementes e cama de
aviario. Estd equipado com o linea 6000, dispositivo de

Lancer duplo disco modelo 1200, da Jan, distribuidor
de fertilizantes e sementes. Tem 6timo perfil de distribui-
¢do, atingindo até 24 metros de area. Permite um fluxo
constante do produto somente & direita ou a esquerda, para

distribuicdo em linha para aplicagéo de calcario seco, adu-
bo granulado, yoorim, fosmag etc.

PREPARO DO SOLO

Grade de levante hidraulica da Scarabelot tem como finalidade o preparo
do solo para diversas culturas. J4 as rodas auxiliares meia-gaiola tubular tra-
balham no auxilio na tra¢ao e dao sustentagdo ao trator, ndo impedindo que o
mesmo faca servigos tanto para tras como para frente. Mais indicado em terre-
nos alagados e no preparo de solo para plantio de arroz pré-germinado.

A lamina niveladora re-
versivel da Scarabelot &
usada para nivelar terrenos
para plantio pré-germina-
do, fazer reparos em estra-
das. Trabalha com oito po-
si¢des horizontais diferen-
tes frente e verso.
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efetuar arremates em divisas estradas etc.

O pranchdo alisador, também da Scarabelot
¢ usado para o acabamento de solo para o plan-
tio de arroz pré-germinado.
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na Valley, para uma aplicagdo precisa

da dgua que aumentard a rentabilidade
de seus cultivos.

O equipamento Valley, para irrigagdio mecanizada fornece

Para maiores
informagées ligue:
4gua a seus cultivos, quando e onde for necessério. 55 34 318 9000 fone
55 34 318 900! fax
Além disso, o equipamento Valley requer pouca

mao-de-obra que a irrigagdo por inundacdo. E vocé pode

contar com seus revendedores Valley para os servigos e

A marca de
reposigdes necessdrios. Www.valmont.com

maior confianga
em irrigacao™

VALWONT iRRIGATION
IS0 6901 REGISTERED




COLHEITA

A plataforma de milho, MF 3640 da
Vence Tudo, ¢ acoplada em qualquer
marca de colheitadeira nacional, fabrica-
] da de trés a 10 linhas, espagamentos va-

A Colhimenta Robust Quatro, da Men-  rjzyeis de 0,50cm a 110cm. Angulo de
ta Mit, colhe com perfei¢do milho e sorgo. e, que elimina a perda durante a co-
Equipada com quatrorolos colhedores, sen-  |hejta. Caixas de transmissio em ago mo- ;
do dois rolos puxados e dois de apoio, para  qyJar, engrenagens conicas banhadas a % 3. e
uma picagem uniforme do produto, rotor  gjeq que permitem mais durabilidade e Jan Tanker 10000 da Jan, € uma car-
picador de 12 facas de altaresisténcia, todo  enos ruido. Aletas de facil substituigdo, reta robusta e tem tempo de descarga de
montado com parafusos passantes em a0 Jimitador de torque individual por linha, ~ trés minutos.

10.9. Troca de corte por polias e correias rotagio regulavel de 480rpm a 1100rpm.
em “v”’. A Colhimenta Robust proporcio-

na uma produgao de 10 a 25t/hora com uma

forgca motriz de 80cv.

o T
H Reon/y L. A ety

FORRAGEM E FENACAO

A Colhimenta 2002 da Menta Mit é uma colhedora A colhedora
de forragens para milho e sorgo com duas linhas, com de forragem
quatro tipos de corte de silagem. A mudanca do corte € multiuso Casale
feita por polias e correias. A Colhimenta 2002 tem uma Modelo CFC-
producdo de 40 a 50 toneladas por hora pelo aciona- 1800S de area
mento com trator de 85cv. total para gra-

mineas em geral

e sorgo forragei-
? ro. A maquina,
além de colher e
picar forragens
para trato diario ; ; e
ou ensilagem com aplicag@o de inoculante, serve também
como segadora-condicionadora e recolhedora de pré-seca-
do ou mesmo para a produgdo de feno. Possui sistema me-
canico de prote¢do na entrada de poténcia e no eixo da
rosca transportadora. Dotada de exclusivo sistema de afia-
¢do automatico de facas e regulagem de altura de corte por
controle-remoto hidraulico.

O Silo Press 60cv, da Boelter, é utilizado para o armazenamento de sila-
gem ou graos timidos. Compacta forragem verde ou grdos com umidade de
35% em bolsa plastica de 60 metros de comprimento em qualquer ponto da
propriedade, sem necessidade de instalagdes fixas. Grande economia de méo-
de-obra, redugdo nas perdas de silagem, alta qualidade nutricional da silagem,
facilidade de interrupgédo do trabalho em fung@o de chuvas.
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PULVERIZADORES

Os visitantes puderam conferir de per-
to como ¢ feita a despesca dos peixes. E,
de quebra, receberam informagdes da LL
Piscicultura sobre os sistemas intensivos
e extensivos de criagdo de peixes, prepa-
racdo de tanques, calagem e adubagdo
quimica, povoamento dos tanques, ali-
mentacio e mercado.

O Montana 2000 — SLH 1428 ¢
equipado com barras de 14 metros/28
bicos com controle hidraulico de levan-
te abertura das barras, equipado com bi-
cos antideriva, valvulas antigotejo e fil-
tro de linha, tanque de 2000 litros em
polietileno com sistema de lavafrasco
com reservatorio de 110 litros de dgua
limpa. Com sistema de barras auto-es-
tavel, com rodado truck (tanden) indis-
pensavel para terreno arrozeiro, bombeia
80 litros por minuto, com bomba hidrau-
lica individual acionada pela tomada de

forga.

RIZIPISCICULTURA

As instrugdes técnicas sobre a rizipis-
cicultura foram apresentadas pela primei-
ra vez nas dindmicas da ExpoGranja. O
arroz pré-germinado foi consorciado com
a criagdo de peixes em policultivo de car-
pas. Foram demonstradas a instalagdo do
sistema e os resultados, com os peixes ja
adultos.

Patrocinadora oficial da Expo-
Granja 2000, a Ford Caminhées deu
um toque todo especial a feira, com o
objetivo de sensibilizar o publico vi-
sitante. Préximo aos portoes de entra-
da, uma cuia de chimarrfo ja dava as
boas-vindas. A Casa da Ford, no en-
tanto, foi um show a parte: estilo ris-
tico, com palhada de capim-santa-fé,
tijolos sentados e mobilia de muito
bom gosto e aconchegante.

IRRIGACAO

Os pivos centrais da Fockink podem
irrigar 4reas de até 180 hectares, com
distribui¢do da dgua através de pedurais
com aspersores rotativos, super sprays
e lepa de baixa pressdo, permitindo mai-
or economia de poténcia. Os produto-
res puderam conferir o desempenho do
Mini Pivot. O equipamento compacto
pode ser dimensionado em até 30 hec-
tares. O vao livre é de 2,5 metros.

As provas eqiiestres do I Circuito Es-
tadual de Provas Cronometradas do Ro-
deio Completo, promovidas pela Fede-
ragdo Gatcha do Rodeio Completo
(FGRC), prenderam a ateng@o do publi-
co. O objetivo foi abrir espago para no-
vos participantes e integrar as ragas, afir-
ma o presidente da Federagio, Adriano
Lopes. No total, foram 12 participantes
no comando de animais das ragas appa-
loosa, quarto de milho, arabe e crioula.
Os classificados foram: prova de 3 tam-
bores feminino — primeiro lugar cava-
lo Ysis (arabe), montado por Rubia Ku-
biak; segundo lugar — égua Lady Blue
(appaloosa), montanda por Ligia Mello;

Os eqiiinos também movimentaram a feira

3 tambores (aberta) — primeiro lugar Fer-
nanda Prates com o cavalo Prates Danshi-
ne (arabe), segundo lugar — Cristian Mo-
reira com Taurif (drabe); 3 tambores (sub
18) — primeiro lugar — Francisco Gusso
montando S.N. Alabastro (arabe), segun-
do lugar — Natascha Beduschi com Tayri-
ef (4rabe) e Marcelo montando Incompe-
tente (crioulo); 6 Balisas (aberta) — pri-
meiro lugar — Fernanda Prates com Pra-
tes Danschine (arabe), segundo lugar —
Rodrigo Beduschi com S.N. Montana (é4ra-
be); 6 Balisas (sub 18) — primeiro lugar
— Larissa Beduschi com Tayrief (arabe),
segundo lugar — Francisco Gusso mon-
tando S.N. Alabastro (arabe).
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PALESTRAS & DEBATES |

Aqui, quem falou
sobre o qué durante os
cinco dias da feira

Fotos: Leandro Cabral

EDIiLIO
SGANZERLA
Diretor da Plasticultu- |
ra Gaticha, um dos pi-
oneiros na difusdo do
plastico, autor do livro
“Nova Agricultura”

“Q pldstico ao alcance do produtor”

EDUARDO
DIAMANTINO
BONFIM E SILVA
Advogado, especialis-
ta em Direito Tributa-
rio e Agrario, articulis-
ta da imprensa juridi-
ca do centro do Pais, pertencente a diversas

entidades do setor juridico

“Qs direitos do produtor rural”

ANDRE ARSLAN
Engenheiro de produ-
¢do mecénica, gerente
regional de vendas de
caminhdes da Ford
Brasil na Regido Sul

“Solugdes para o transporte dentro da fa-
zenda”

ITAVOR NUMMER
FILHO
Engenheiro agréno-
mo, trabalha no De- |
partamento de Tecno- |
logia da Pionneer Se- |

mentes

“Milho para alta produtividade”
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JOSE
FERNANDES
BARBOSA

Engenheiro agrono- B

mo, pesquisador,
melhorista, profes-
sor da Faculdade
de Agronomia da
UFRGS

“Plantas transgénicas”

ANTONIO
FAGANELLO

Engenheiro meca- ©

nico, pesquisador
da Embrapa Tri-
go, um dos criado-
res da semeadora
Sembra 2000

“Mecanizacdo p/ plantio direto na pe-
quena e média propriedade”

CIRO
PETRERE
Engenheiro agréno-
mo, pesquisador da
Fundacep Fecotri-
go, de Cruz Alta/RS

“Cobertura verde: novas alternativas”

e

“Opgaes rentdveis no inverno”

CARLOS

HENRIQUE

DALMAZZO
Engenheiro agrono-
mo, produtor rural,
coordenador de
Mercado da Mon-
santo no RS

“PD para viabilizar a pecudria em campo

native™

BENAMI
BACALTCHUK
Engenheiro agro-
nomo, mestre em
Fitotecnia, articu- |
lista, chefe-geral da
Embrapa Trigo

“Como gerenciar bem o pacote tecno-
logico”

JOSE LUIZ
RIGON
Médico-veterina-
rio, jurado, superin- 8y
tendente-técnico da I
Associacdo dos
Criadores de Gado

Holandés do RS

“Como escolher a melhor genética”

B ]

MARCELO
BAGGIO
Engenheiro
agronomo,
consultor

agropecuario, .___ﬁ

supervisor reglonal da ABS -Pecplan

“Acasalamento genético em gado lei-
teiro”

PAULO
ROBERTO
MUHLBACH
Engenheiro agroé-
nomo, mestre em
Zootecnia, pesqui-
sador, consultor,
professor da Facul-
dade de Veterinaria da UFRGS

“Alimentac¢do de vacas de alta producdo
leiteira™



MAURICIO DE
ABREU
Zootecnista, pro-
dutor de novilhas,
coordenador do De-
partamento de As-
sisténcia da Parma-

lat

“Extensdo rural”

DARCY
BITENCOURT
Mestre em Socio-
logia Rural, pesqui-
sador da Embrapa

Clima Temperado, '
presidente da Cima- |

ra Setorial do Leite
na Regido Sul

“Perspectivas do mercado de leite”

JAIR ALMEIDA
Engenheiro agréno-
mo, administrador
de empresas, produ-
tor rural, coordena-
dor do Nucleo de
Arroz Pré-Germi-
nado em Pelotas/RS

(13 I =
‘Arroz pré-germinado”

RICARDO
ARAGONES
Engenheiro agrono-
mo, analista de agro-
negocios da Consul-
toria Safras e Mer-

cado

“Mercado do arroz”

MARILDA
PORTO
Engenheira agro-
noma, mestre em
Fitomelhoramento, |
pesquisadora da
Embrapa Terras

Baixas

VALERY
PUGATCH
Engenheiro agrico-
la, consultor em ges-
tdo ambiental, chefe
da Segdo de Enge-
nharia, Recursos Hi-
dricos e Meio Am-
biente do Instituto
Rio-Grandense do Arroz (Irga)

“Licenciamento ambiental e outorga do
uso da dgua”

RICARDO
ALFONSIN
Advogado, escritor,
presidente do Insti-
tuto de Estudos Ju-
ridicos da Atividade |
Rural (Tejur)

“Endividamento rural: solugdes negociais
e judiciais”

MARCELO
BASTOS
Engenheiro agrono-
mo, consultor de meio |
ambiente e irrigacéo,
professor de Irrigagéo
e Drenagem do Insti-
tuto de Pesquisas Hi-
draulicas (IPH-UFRGS)

“Irrigacdo™

PEDRO
MAISONNAVE
Diretor-presidente
da Globalstar do

Brasil

“Telecomunicagées no campo’

CARLOS
RIVACI
SPEROTTO
Médico-veteri- |

seguintes entida- |
des: Farsul, Se- @
brae/RS e Senar/

RS

“Perspectivas da agricultura brasileira”

OCTAVIANO
ALVES PEREIRA
NETO
Meédico-veterinario,
supervisor do Senar, |
mestre em Zootecnia |
pela Faculdade de

Agronomia da UFRGS

“Estratégias para intensificacio da producio de ovinos”

CESAR POLI
Engenheiro agro-
nomo, doutor em
Zootecnia, profes-
sor de Ovinocul-
tura na Faculdade
de Agronomia da
UFRGS
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Parlamento gaiicho homenagei:

A Assembléia Legislativa do Rio Grande
do Sul, por proposicio do deputado Erico
Ribeiro (PPB), entrega a diregdo da
revista A Granja diploma de
reconhecimento pelos altos e relevantes
servigos prestados ao setor agropecudrio.
O Grande Expediente do Legislativo
contou com a presenga e 0 apoio de todas
as bancadas com assento na Casa.
Aqui, uma sintese de cada manifestagio.

Erico Ribeiro (PPB)

““Nao ha empresario rural interessado
no desenvolvimento da propria atividade,
e que a exerca com os olhos voltados para
o futuro, que ndo seja leitor de A Granja.
Ela é talvez a tnica revista brasileira que,
ao ser folheada, vai adquirindo, pelo uso, a
cor da terra que seus leitores trazem nas
maos.

“Ainda soavam os canhdes nos cam-
pos da batalha da Europa quando, em ja-
neiro de 1945, surgia A Granja, tendo es-
colhido a criatividade como tema e base
de todo o seu trabalho. Por isso, aos 55
anos, a revista reafirma o seu compromis-
so com suas raizes, escolhendo como slo-
gan a frase: Nada mais fascinante do que o
ato de criar.

“ Assim, da mesma forma que o ato de
criar é permanente para o homem do cam-
po, a criatividade acompanha a existéncia
de A Granja, seja na expressio grafica,
seja no conteudo, seja na tematica.

“Com base nesse espirito, A Granja
foi a primeira publiqa(;ﬁo a abordar no Bra-
sil assuntos como inseminagéo artificial,
cruzamento industrial, defensivos agrico-
las, plantio direto e a difundir, entre nos, o
conceito de agronegocio. Cada vez mais
abrangente e enriquecida no contetido, a
revista avangou para a formulagio de ten-
déncias e analises de mercado, tragando o
perfil da agricultura no Pais.

“Foi assim que, em 1986, passou a ser
publicado também o anuario A Granja do
Ano, concebido como um guia permanen-
te de consulta, em que produtores, agrono-
mos e veterinarios encontram informagdes
sobre produtos € servigos especificos da
atividade. Nessa mesma edigdo, € divulga-
da a relagdo dos 25 lideres do setor rural,
eleitos para esse laurel pelo voto volunta-
rio e direto dos colegas.
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agronegdcio

“Nada mais gratificante do que o ato
de criar, proclama o diretor-presidente
Hugo Hoffmann. E essa criatividade, as-
sim entusiasta, se transforma em exuberante
fertilidade. Ao lado das revistas A Granja
€ A Granja do Ano, surgiu em 1997, a
AG Leilbes, uma revista com circulagio
gratuita, mas em edi¢do extremamente ca-
prichosa, voltada para o pecuarista de pon-
ta. Essa nova criatura editorial de Hugo Ho-
ffmann divulga mensalmente calendarios
de leildes e exposigdes e os bastidores dos
eventos.

“Os anos me ensinaram que, quando
ha crise, muitos suspiram e outros tantos
conspiram. Mas sé vencem 0s que trans-
piram.

“E quem € o homem que transpira por
tras do resistente e consistente sucesso
empresarial de A Granja? Hugo Hof-
fmann.”

Adolfo Brito (PPB)

“No Rio Gran-
de do Sul, dentro da
sua estrutura eco-
ndémica e social, al-
gumas institui¢des
tém-se constituido
em verdadeiros ba-
luartes, que, histori-
camente, prestam
servico a sociedade
com muita seriedade e profissionalismo.

“A Comissdo de Agricultura, Pecua-
ria e Cooperativismo quer registrar, para
que fique nos anais desta Casa, o momen-
to extraordinario em que o deputado Eri-
co Ribeiro, um dos lideres empresariais
do meio rural do Rio Grande, faz esta ho-
menagem. E com alegria que o estado re-
cebe a presente manifestagdo, que ¢ de
todos os deputados.”

Hugo Hoffmann, diretmz;residenre da revista A Granja, recebendo a
honraria dos deputados
direita): reconhecimento por mais de meio século a servigo do

rico Ribeiro (ao centro) e Otomar Vivian (a

Paulo Azeredo (PDT)

“Em nome do
Partido Democrati-
co Trabalhista, gos-
tariamos de nos so-
mar & homenagem
prestada pelo depu-
tado Erico Ribeiro,
agricultor, homem
de agronegbcios,
ressaltando ao sr.
Hugo Hoffmann, ==
diretor-presidente de A Granja, e a sua
equipe a importancia dessa revista.

“Inserida no contexto do setor prima-
rio do nosso estado ha 55 anos, essa re-
vista faz o trabalho de bem informar , tra-
zendo, hoje, nesse mundo globalizado do
agroneg6cio, elementos sobre tecnologia
para o homem empreendedor do setor
rural.”

Jodo Osério (PMDB)

“A bancada do
PMDB se associa
ao gesto de V. Exa.,
transmitindo aos
funcionarios e a di-
regio dessa impor-
tante revista nossos
cumprimentos pe-
los 55 anos de tra-
balho de informa-
¢do prestada ao se-
tor primario. A Granja ndo traz apenas
orientagdes técnicas ao setor produtivo
da area primaria do nosso Estado, tam-
bém estd engajada em promover a Ex-
poGranja.”




Francisco Appio (PPB)

“Esta é uma
Casa Rural. Aqui,
nenhum dos 55 de-
putados deixa de
comungar com as
suas apreensdes,
afli¢des e lutas, de-
putado Erico Ribei-
I'0 — nosso grande
lider partidario e
um dos grandes li- -
deres rurais deste Pais —, porque todos
compreendemos a importincia da produ-
¢do primaria deste estado. Dessa manei-
ra, ao realizar esta homenagem, V. Exa.
estd também homenageando a produgédo
rural do Rio Grande do Sul.”

Iradir Pietroski (PTB)

“Esta revista
tem levado o co-
nhecimento ao fru-
ticultor, ao peque-
no, ao grande pro-
dutor — como é o
caso de V. Exa. na
produgdo de arroz.
E isso é importan-
te, porque a agricul-
tura é responsavel -
pela vida prépria deste estado. Hoje, 40%
do que o Rio Grande do Sul arrecada vem
da agroindistria, praticamente do setor
primario.”

Jorge Gobbi (PSDB)

“Vivemos a era
da globalizacdo, e,
com ela, cada vez
mais, a era da infor-
magdo. Quem nio
estiver preparado
ficara fora do mer-
cado, fora do con-
texto. A tendéncia é
que haja setores es- [ 4 »
pecializados em [l -
fornecer informagges, inclusive na area
rural', € a revista A Granja presta esse
servigo, trazendo noticias de tecnologia
e profissionalizagio para que o setor pos-
sa capacitar-se com um mercado cada vez
mais competitivos.”

Ronaldo Ziilke (PT)

“Nessa oportu-
nidade, aproveito
para dar um teste-
munho. Ao longo
dos anos, por di-
versas vezes, SO-
corri-me das infor-
magoes da revista
A Granja, em es-
pecial enquanto
desenvolvia a mi-
nha formagdo na escola publica. As es-
colas gatchas, especialmente as de ensi-
no técnico, tém o privilégio de contar em
suas bibliotecas com essa revista que vem
prestando importante contribui¢do para
a socializagdo das informagoes.

“Uma sociedade democratica ndo
pode prescindir da liberdade de expres-
sdo0. Quando um veiculo de informagdes
organiza-se e sobrevive por mais de 50
anos, certamente tem os seus meritos.

“Em que pesem eventuais divergén-
cias com a linha editorial deste ou da-
quele meio de comunicagdo, ndo pode-
mos deixar que isoo nos leve a desco-
nhecer sua importancia. Em particular a
revista A Granja tem prestado importan-
tes contribuigdes para o setor primdrio
do nosso estado, com suas informagdes
e com o debate de idéias que circulam
pelas suas paginas.”

“Sr. diretor-pre-
sidente da revista
A Granja, a mani- §
festagdo do depu-
tado Erico Ribeiro
traduz a opinido
desta Casa, consi-
derando os rele-
vantes Servigos
prestados por esse
meio de informa-
¢des ao setor primario gaicho e brasi-
leiro.

““‘Destaco epecialmente — o que
também foi manifestado pelo deputado
Ronaldo Ziilke — que a revista A Gran-
ja é um importante instrumento no cam-
po e no processo de ensino e aprendiza-
gem nas escolas gatchas e brasileiras.

“A Assembléia Legislativa do Rio
Grande do Sul reconhece neste meio de
informagdes de tdo larga tradigdo um
dos mais importantes instrumentos de
divulgagdo da importincia do setor pri-
mario gaucho e brasileiro na vida do
nosso Pais.”

“Nascemos e permanecemos em
Porto Alegre, durante estes 55 anos, pois
¢ justamente no bairro Menino Deus
onde, dia a dia, semana a semana, més a
meés, que editamos a nossa revista. Se o
palco de atuagdo e confecgdo de
A Granja continua sendo e sempre serd
em Porto Alegre, o cenario de nossa atu-
acdo é o Brasil e, as vezes, o mundo,
com reportagens sobre o que estd sendo
feito de mais atualizado em outros pai-

Reconhecimento tamhbém da GCamara porto-alegrense

ses e que podera ser aplicado aqui no
Brasil”, lembrou o empresario Hugo
Hoffmann durante seu discurso na Ca-
mara de Vereadores de Porto Alegre, no
final de margo. A proposta de homena-
gem partiu do vereador Nereu d’Avila
e, além do PDT, teve o apoio das banca-
das do PTB, do PPB e do PPS. Na sua
manifestagio, Nereu d'Avila ressaltou
que, “numa época em que a média de
vida das empresas é de 20 anos, a revis-
ta A Granja ultrapassa meio século de
publicacdo ininterrupta, porque teve ca-
pacidade de adequar-se aos diversos mo-
mentos histéricos que o Pais viveu e
vive. Com dados precisos e texto infor-
mativo, A Granja mostra aos agricul-
tores, também, as tendéncias e andlise
de mercado™.

Vereador Nereu d’Avila, do PDT: autor da
homenagem |
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SUINOS

Raiz de mandioca no cardapio

raiz da mandio-
ca é um alimen-
to rico em car-

boidratos altamente di-
gestiveis e pobre em pro-
teina, podendo ser utili-
zada como fonte de
energia para os suinos.
As variedades normal-
mente empregadas para
alimentacdo humana e
animal so as variedades
mansas, as quais apre-
sentam baixos niveis de
principios toxicos, e po-
dem ser fornecidas de di-
versas formas para os su-
inos.

Raiz de mandioca
fresca — Deve ser for-
necida picada, a vonta-
de, para suinos em cres-
cimento e terminacgdo e
em quantidade controlada para porcas em
gestago. Por ser um alimento volumoso,
nao deve ser fornecido para leitdes na fase
pré-inicial e para porcas em lactagdo. Jun-
tamente com a mandioca, deve ser forne-
cido um dos concentrados apresentados
nas Tabelas 1 e 2. O concentrado tem a
finalidade de suprir as necessidades de
proteina, vitaminas e minerais, e deve ser
fornecido de acordo com a Tabela 3. O
concentrado e a mandioca poderdo ser for-
necidos no mesmo comedouro ou em co-
medouros separados. Caso sejam forne-
cidos no mesmo comedouro, ndo devera
haver sobras de um dia para o outro. A
quantidade de niicleo no concentrado deve
ser superior a utilizada em uma ragdo nor-
mal, para que se mantenha o consumo di-
4rio necessario de vitaminas e minerais.
Para os concentrados apresentados nas Ta-
belas 1 e 2, os niicleos foram aumentados
em 33, 41 e 55% para suinos com 20-40,
40-80 e 80-115kg de peso vivo, € em
271% para as porcas em gestagdo, c_onsi-
derando que a recomendagéo do fabrican-
te do nicleo era para inclusdo de 4,3,3 e
4%, de nticleo, respectivamente, em uma

36 - ABRIL 2000

Zootecnista Terezinha Bertol
Embrapa Suinos e Aves (Concordia/SC)

— Tabela 1 —
Concentrados para fornecimento a suinos em crescimento-terminagao

alimentados com mandioca fresca ou silagem de mandioca

Ingredientes Peso vivo dos suinos (kg)

22 - 40 40 - 80 80 - 115
Milha . 4570 49,30 4223 | 47,16 50,94 43,63 | 46,60 50,35 43,09
FS 48% proteina 48,98 45,35 — | 48,61 44,80 — | 48,75 44,97 =
FS 45% proteina — — 52,37 — — 52,06 — — 52,18
Nucleo C 532 532 532 — — — — — —
Nucleo T — —_ — | 423 423 4,23 — —_ —
Nucleo F - —_ —_ — — — | 465 465 465
DL-metionina — 0,03 0,08 — 0,03 0,08 — 0,03 0,08
Total I 100 100 100 100 100 100 100 100 100
PB (%) 27,38 2595 27,15 | 27,33 25,84 27,13 | 27,35 25,86 27,14
Lisina (%) 164 152 1,62 1,63 1,52 1,61 1,63 1,52 1,62
Metionina (%) 043 044 043 043 0,44 0,43 043 0,44 043
Treonina (%) 1,10 1,05 0,99 1,10 1,04 0,99 1,10 1,04 0,99
Calcio (%) 1,21 1,21 1,21 085 085 0,85 0,93 0,93 093
Fdsforo total (OO 00SNID0N NN 0,720 10,728 0,72 0,74 0,74 0,74
Sddio (%) 2RISR 02E61IEN01260 0,250 0,251 110,25 " 10,25 0325
FS = farelo de soja, Nucleo C = nucleo de crescimento, Nicleo T = nicleo terminagéo, Nicleo F = nucleo final
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— Tabela 3 —
Esquema para fornecimento de raiz de mandioca fresca ou

— Tabela 2 —

Concentrados para'fornecimento a porcas em gestagao
alimentadas com/mandioca fresca ou silagem de mandioca

silagem da raiz de mandioca e concentrado proteico,

de acordo com a fase alimentadas com mandioca fresca ou
Ingredientes Gestagao silagem de mandioca |
Mg 26155 S dai Peso vivo Quantidade fornecidaldia (kg)
o [ per )] -
fSi48% protelna 6217 1932 suinos (kg) Concentrado | Mandioca Silagem de
FS 45% proteina — — 62,05 fresca mandioca
Nucleo reprodugéo 10,84 10,84 10,84 20 - 40 1,100 Alvontads A'vontade
DEsme ldnina = 0. 012 || 40-80 1,350 4 vontade 4 vontade
Total 100 100 100 80 - 115 1,500 a vontade a vontade
EBilio) 32,06 2,02 3017 _| | Gestagdo (0 a 30 dias) 0,700 3,600 3,000
Lisinal’ 2,00 1,63 186 | | Gestacao (30 a 85 dias)| 0,770 4,000 3,350
Metoninas 0:49 0,53 049 | | Gestagao (85a 110 dias)| 1,050 6,000 5,000
Treonina % 1,29 1,09 1,09
Calcio % 3,22 3,19 3,20 | co mais elevado. Os  suinos em crescimento e terminacdo, de-
Eonaranea 218 214 5 1g | concentrados e 0 es-  vendo-se neste caso, dar especial aten¢do
o : ’ quema de forneci- ao nivel de metionina e de energia da die-
Sédio % 0,54 0,54 U hcnto sio seme-  ta
ragio normal para estas mesmas fases. lhantes ao recomendado para a raiz de A raspa de mandioca é mais adequada
Caso a recomendagio do fabricante seja  mandioca fresca (Tabelas 1, 2 e 3). para utilizacdo juntamente com farelo de
diferente desta, as quantidades de nicleo Raspa integral de mandioca —Esta  soja e nucleo ou premix de vitaminas e
a serem incluidas nos concentrados deve-  pode ser obtida picando-se a mandiocaem  minerais do que com um concentrado co-
rdo ser recalculadas. Para cada categoria  pedagos pequenos (aproximadamente 1 X = mercial. Isto ocorre porque, ao usarmos a

de suinos, sdo apresentados trés tipos de
concentrado, baseados em dois tipos de
farelo de soja e com ou sem a opgdo de
incluir DL-metionina.

Silagem da raiz de mandioca — A
silagem ¢é obtida picando-se a mandioca
em pedagos pequenos (2 a 3cm) antes de
armazenar no silo. Em 30 dias, a silagem
estard pronta e pode ser conservada por
mais de um ano. E uma boa op¢ao para
regidoes umidas, onde ndo € possivel secar
a mandioca ao sol. Sua composigao € se-
melhante & da raiz de mandioca fresca,

1 X 0,5cm) e secando-o0s ao sol ou em es-
tufa de ar forcado. Apos a secagem, pode
ser feita a moagem, obtendo-se a farinha
integral de mandioca. A secagem pode
ser feita em terreiros de cimento ou em
bandejas inclinadas em angulos de 25 a
30°C. Para que a raspa de mandioca pos-
sa ser armazenada por longos periodos,
o teor final de umidade ndo deve ser su-
perior a 14%. O tempo médio de seca-
gem € de 10 a 20 horas em bandejas, e
de 20 a 40 em terreiro. A raspa integral
de mandioca pode substituir totalmente
o milho ou outra fonte de energia para

raspa de mandioca no lugar do milho, é
necessario aumentar a proporgio de con-
centrado para manter o suprimento de pro-
teina e de aminoacidos em nivel adequa-
do, j4 que a raspa de mandioca possui
menos proteina do que o milho. Neste
caso, estaremos aumentando excessiva-
mente o fornecimento dos minerais e vi-
taminas contidos no concentrado, cujo
excesso sera desperdicado. Com o uso de
farelo de soja, o nucleo ou o premix po-
derdo ser mantidos na propor¢io adequa-
da, ja que sdo incluidos de forma inde-
pendente. Fa

apenas com o teor de matéria seca um pou-

VISITE

~de 21 de abril
a 19 de maio

© Arroz e a cultura mais
tradicional do Rio Grande do
Suli Ha mais'de um seculo foi
introduzida por imigrantes
alemaes e italianos no Brasil,
porém foi'em Cachoeira do
Sul que passou de cultura de
subsisténcia para atividade de
carater economico.

Alem de apresentar o/que ha
de mais atual em termos de
teenologias e oportunidades
de negocios, também ocormrerao
seminarios e debates sobre os
temas mais atuais do seton

Rodada Internacional
de Negocios do Mercosul

Lancamento de Maquinas
e Implementos Agricolas

Seminario de
Biotecnologia

Expaosicao Feira
de Ovinos

Seminario Internacional:
Varzea & Pecuaria
Y Jornada Técnica em
Bovinocultura de Corte
[» Remate Especial de
Bovinos XI Fenarroz

X1 FEIRA NACIONAL DO ARROZ

E EXPOSICAO AGROPECUARIA', INDUSTRIAL E.COMERGIAL
O MAIOR EVENTO ORIZi(.‘ QLA DO '\‘&\'\%
BRAL NARIANAL DB ARROZ
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Maior capacidade de carga

0Os novos modelos contam
com maior capacidadede

carga. Voce lucra mais, com
um menornamero de viagens.

56 uma coisa ndo mudou em relacdo |
a linha do ano passado. Continuam saindo
da tdbrica mais moderna do mundo.

VW 13.150
VW 13.170
VW 13.180

VW 7100
VW 8.120
VW 8.150

v \Vy/

N T |

Chegou a Nova Linha
de Caminhdes Volkswagen.

www.vwiruckbus.com.br

Estes veiculos estdo em confoermidade com o PROCONVE - Programa de Controle de Poluicdo do Ar por Veiculos Automotores.



Motores mais potentes
Molores CUMMINS ¢ MWM

Cabina com muito
mais conforto

mais |)U|l‘l|ll‘5. INIOAY0)
sislemadelixacao dommolonr

Proporcionaimenores
niveis deruido e de vibracao.

Nova Linha de Caminhdes Volkswagen. Tudo
remodelado: plataforma de carga, motorizagao
e cabina. Modificagdes planejadas para atender
as mais diferentes necessidades de transporte.
Motores Cummins e MWM mais potentes. Maior
espaco interno na cabina e muito mais conforto.

Bancos, painel de instrumentos, sistema de
acelerador e embreagem que exige menos esforgo.
Tudo novo. Até os revestimentos internos sao

VW 15170
VW 15180

VW 17.210
VW 17.220
VW 17300

Volkswagen. Caminhdes sob medida.

Banco do motorista com
multiplas regulagens,
NOVos revestimentos,
painel totalmente novo.

novos.Assim como a grade frontal, os péra-
choques e pdra-lamas. Sédo tantas as novidades
que ficou muito mais facil encontrar o caminhao
certo para o seu negocio. Basta mandar a sua
necessidade para a Volkswagen que a gente pla-
neja a melhor versdo para voceé.

Nova Linha de Caminhoes Volkswagen. Feita
sob medida para o frotista ou auténomo que
precisa de grandes caminhdes.

VW 24.220
VW 24.250
VW 26.300

VW 40.300




PRAGAS

Os percevejos inimigos

O ataque a plantas
novas em culturas
importantes como o
milho, trigo e soja
desperta a atencio da
comunidade cientifica e
de agricultores

Antonio Panizzi e Viviane Chocoresqui

E-mails: panizzi@cnpso.embrapa.br/
viviane@cnpso.embrapa.br
s percevejos (Hemiptera: Hete-
O roptera) s@o insetos sugadores,
isto &, alimentam-se introduzin-
do o aparelho bucal (estiletes) na fonte nu-
tricional. Eles introduzem uma saliva que
iré se solidificar, formando a chamada ba-
inha alimentar ou flange. Apds, injetam
uma saliva aquosa, contendo enzimas di-
gestivas, que pré-digerem o alimento,
ocorrendo entdo a ingestdo. Durante ou
ap6s a alimentagdo pode ocorrer a infec-
¢do por microorganismos, causando man-
chas tipicas nas sementes ao redor da in-
ser¢do dos estiletes. Dentre as espécies
fitofagas, muitos se alimentam de plan-
tas de importincia econdmica, tornando-
se pragas. Normalmente, esses perceve-
jos fitofagos comem sementes, que sdo
verdadeiros “pacotes” de nutrientes, com
alto teor de nitrogénio. Desta forma, es-
ses insetos estdo comumente associados
com plantas no periodo reprodutivo. Como
as sementes constituem-se, em geral, no
recurso a ser explorado pelo homem, ini-
cia-se ai uma competi¢io. Em conse-
giiéncia, surge a necessidade de se con-
trolar esses insetos nas culturas agricolas.
Recentemente, temos observado a
ocorréncia de percevejos atacando plan-
tas novas (plantulas) de trés culturas, tra-
dicionalmente importantes para a agricul-
tura brasileira como o milho, o trigo e a
soja. Os percevejos que tém demonstra-
do esse habito alimentar sdo conhecidos
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Fotos: Divulgagio

popularmente por barriga-verde (Diche-
lops spp.) e por formigdo (Neomegalo-
tomus parvus Westwood).

Barriga-verde

Ha duas espécies de percevejos, co-
nhecidos por barriga-verde. Dichelops
Jfurcatus (F.) e Dichelops melacanthus
(Dallas) . Elas sdo muito semelhantes. D.
furcatus € maior e os espinhos dos om-
bros (pronoto) sdo da mesma cor do pro-
noto. D. melacanthus € menor e a extre-
midade dos espinhos é mais escura do
que o restante do pronoto.

O préprio nome indica, isto é, mela-
canthus, significa os cantos melanizados
ou escurecidos.

Existem dois tipos fenolégicos do in-
seto. Um, que € o tipo de verdo, apresen-
ta os espinhos dos ombros mais longos e
pontiagudos e 0 abdémen ¢ de coloragio
verde. O tipo de inverno, apresenta os es-
pinhos pronotais curtos e o abdémen
pode apresentar coloragio rosa-acinzen-
tado ou verde, como o de verdo. Esses
insetos passam por um periodo de inati-
vidade (diapausa) no solo, sob restos de
culturas. Nesse periodo ndo se reprodu-
zem e a atividade alimentar ¢ praticamen-
te nula.

Ambas as espécies ocorrem na Regido
Sul (Parand, Santa Catarina e Rio Gran-
de do Sul), Regido Sudeste (Sdo Paulo)

e Centro-Oeste (Mato Grosso do Sul e
Mato Grosso). Muito provavelmente, os
percevejos barriga-verde tenham uma
distribui¢do maior do que a aqui apre-
sentada, e parecem estar em expansio,
seguindo as culturas nas areas que estdo
sendo incorporadas ao processo produti-
vo agricola.

Ocorréncias

Milho — Os percevejos barriga-ver-
de, neste caso, a espécie Dichelops me-
lacanthus, tém causado os maiores da-
nos na cultura do milho. Desde a suad
constatagdo em milho no inicio da déca-
da de 90, e de forma mais intensa a partir
de 1995, a sua importancia como Prag?
nessa cultura tem aumentado. d

Os percevejos que estio no solo> €€
vido ao habito de permanecerem 12 P3-
lhada, atacam as plantulas de milho 1d
regido do cauliculo, causando pequenas
perfuragdes. A medida que © milho cres-
ce e as folhas se desenvolvem: 2 e
aumenta, formando 4reas necrosadas no
sentido transversal da folha, POdendo Bat
dobrar na regido danificada. Também
pode-se observar as perfuragdes causa-
das pela introdugio do aparelho bucal
sugador (estiletes) do inseto. Como €~
sultado do dano, as plantas de milho fi-
cam com o desenvolvimento comprome-
tido, apresentando um aspecto popular-



Plantulas de milho com folhas amarelecidas
devido ao ataque do percevejo barriga-verde

Formas jovens (ninfas) do percevejo formigio
que imitam (mimetizam) formigas para nio
serem atacadas pelos inimigos naturais

mente chamado de “encharutamento”™ ou
“enrosetamento”, com amarelecimento
das folhas. Em ataques severos ocorre
morte das plantas com conseqiiente re-
dugdo no estande.

Em areas com historico de ocorrén-
cia do percevejo barriga-verde, 0s pro-
dutores tém feito aplicagdes de insetici-
das em forma preventiva, isto ¢, mistu-
rando produtos ao herbicida usado na
dessecagio (utilizada no sistema de plan-
tio direto) ou através do tratamento de
sementes. Neste caso, deve-se dar prefe-
réncia ao tratamento de sementes, por Ser
uma aplicagio mais seletiva. Apenas em
casos severos e, quando nao se usou 0
tratamento preventivo, hd necessidade de
pulverizagio das plantas novas.

Trigo — A ocorréncia do percevejo
barriga-verde em trigo é mais recente do
que a ocorréncia em milho. Na safra de
1998, varios agricultores reclamaram dos
danos do percevejo em trigo no Estado
do Parana. Na safra de 1999, os danos
voltaram a ocorrer em diversas regides
do Estado.

A abundéncia populacional de D.
melacanthus em trigo foi acompanhada
nesta tltima safra na Embrapa Soja, em
Londrina, Parana. Os percevejos apare-
cem a partir da emergéncia das plantu-
las, aumentando durante o inicio do pe-
riodo vegetativo e decaindo apds o ini-
cio do espigamento. A populagdo de D.
melacanthus observada em dreas com
semeadura direta ¢ muito maior do que
em areas onde foi realizada semeadura
convencional (revolvimento do solo). Na

Folha de milho desenvolvida mostrando dreas
necrosadas devido ao ataque do percevejo
barriga-verde

semeadura direta a palhada fica intacta,
havendo abertura somente do sulco de
plantio. Essa cobertura vegetal favorece
a manuten¢do e também o estabelecimen-
to desse percevejo nas areas com este sis-
tema de semeadura.

Os danos em trigo sdo semelhantes
aos descritos em milho. Os percevejos
atacam as plantas novas, causando enro-
setamento e perfilhamento anormal das
plantas, que em alguns casos conseguem
se desenvolver, mas produzem espigas
menores e permanecem verdes na época
em que deveriam estar maduras e pron-
tas para a colheita. Um experimento foi
realizado na Embrapa Soja para avaliar
o impacto do percevejo barriga verde na
produgdo do trigo, comparando-se tam-
bém os danos em trigo cultivado em se-
meadura direta com a semeadura conven-
cional.

O numero de espigas na area de se-
meadura direta apresentou redugdo mé-
dia de 33,8% quando ndo se utilizou con-
trole quimico (Endosulfan - 1,51/ ha) na
fase inicial da cultura. Em semeadura
convencional, onde ndo houve ataque do
barriga-verde, o niimero de espigas foi
até superior quando nenhum controle foi
adotado.

A produgio (ton/ha) na area com se-
meadura direta
sem controle
quimico foi
cerca de 30%
menor do que
na area onde se
utilizou o con-
trole quimico.
Na area com
semeadura con-
vencional, ndo
houve diferen-
¢a significativa
na produgio
por hectare
quando o con-
trole quimico
foi utilizado.

Soja — Es-
ses percevejos,

longos e ponteag

Adulto do pércevejb barriga-verde.
Tipo de verio com os espinhos

g

Adultos do percevejo formigao

Percevejo barriga-verde no solo alimentando-se
de soja no periodo da germinagio

desde a década de 70, tém sido mencio-
nados como pragas secundarias da soja,
causando danos a cultura em dareas res-
tritas e em determinados anos. Por exem-
plo, na regido de Palotina, no oeste do
Estado do Parana, a incidéncia desses in-
setos tem sido mais freqiiente.

Normalmente, sua ocorréncia tem S€
restringido ao periodo reprodutivo da
soja, atacando as vagens com graos ver-
des. Nessa safra de 1999/2000, observou-
se no norte do Parana, o ataque do per-
cevejo em plantulas de soja, fato ate €n-
tdo desconhecido. )

Os insetos foram observados alimen-
tando-se dos cotilédones da soja, causan-
do amarelecimento e 4reas necrosadas
nos cotilédones. No momento, estqdos
estdo sendo conduzidos para se avaliar

5 - o _l. 3
Tipo de inverne com espmhgs curtos
' e menos ponteagudos
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extensdo dos danos e, se o ataque aos
cotilédones ird comprometer a produgio
da planta.

Observou-se também que os perceve-
jos ao ficarem no solo, na palhada, ali-
mentam-se de sementes maduras caidas
no solo.

Formigao

O percevejo formigéo, Neomegaloto-
mus parvus (Westwood), € uma espécie
da familia Alydidae, com corpo alonga-
do, lembrando uma vespa. Os adultos séo
ageis e voadores rapidos, frequentemen-
te atraidos por secre¢bes, como o suor
humano. Os machos sdo de coloragio
marrom clara e as fémeas sdo escuras,
tendo um abdémen maior. Embora sejam
essencialmente fitéfagos e associados as
leguminosas, sdo frequentemente obser-
vados sobre fezes e carcagas de animais
mortos, aparentemente em alimentagao.

As ninfas mimetizam as formigas, dai
o nome comum de percevejo formigdo.
Os ovos sdo depositados nas plantas iso-
ladamente, tendo um aspecto amarron-
zado.

Esses percevejos tém sido menciona-
dos como pragas do feijdo comum, cau-
sando danos as sementes através da suc-
¢do e introdugédo de patdgenos, como a
“mancha fermento”. Uma outra planta
hospedeira comum desse inseto € o fei-
jdo guandu, Cajanus cajan L. Esse per-
cevejo ¢ criado facilmente em laborato-
rio em sementes maduras de guandu.

O percevejo formigdo ocorre do Norte
do Parana em dire¢do ao Centro-Oeste,
sendo extremamente abundante nos es-
tados de Sdo Paulo, Mato Grosso, Mato
Grosso do Sul, Goids e Minas Gerais.

QOcorréncias

Em plantas de soja — De uma ma-
neira geral, o percevejo formigdo ocorre
na soja no final do periodo reprodutivo,
a partir do inicio do amarelecimento das
folhas, atingindo o pico populacional
maximo na época da colheita. Devido ao
fato de preferir as sementes maduras para
se alimentar, os danos causados néo afe-
tam o rendimento. Entretanto, a qualida-
de da semente ¢é afetada. Em estudos re-
alizados na Embrapa Soja, constatou-se
que até 22% das sementes tornam-se in-
viaveis, com infestagdes severas do per-
cevejo. Assim, se as lavouras de soja tém
a finalidade de produgéo de sementes, ha
necessidade de se cuidar sobre a presen-
¢a do formigdo, e medidas de controle
devem ser tomadas.

Em pléintulas de soja — Na safra de
soja 1999/2000, observou-se pela primei-
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(A) Semente de soja com vdrias bainhas alimentares
(puncturas) indicando a atividade alimentar dos

percevejos (B) Detalhe da parte externa da bainha
(flange) na superficie da semente

ra vez a ocorréncia do formigdo em plan-
tulas de soja, atacando os cotilédones.
Normalmente, esses insetos alimentam-
se de sementes maduras.

Em 4reas sob plantio direto, no meio
da palha muitas sementes permanecem
sem germinar, servindo de fonte nutrici-
onal ao inseto. Ao germinar, a soja é ata-
cada. Estudos conduzidos na Embrapa
Soja, revelaram que, embora os cotilédo-
nes atacados fiquem amarelados precoce-

mente, e apresentem manchas escuras nos
locais que o inseto se alimentou, os danos
sdo de pequeno porte, ndo se justificando
medidas de controle do formigio.

Apbs cairem os cotilédones, a planta
consegue se desenvolver normalmente.
Entretanto, ha necessidade de se moni-
torar a lavoura para acompanhar o cres-
cimento da populacgio de percevejos, que
podera causar danos a qualidade das se-
mentes na época da maturagdo. Fal

* Safrinha — Corresponde ao plantio
do milho ou soja (menor escala) em época
distinta do plantio de safra convencional de
verdo, por exemplo, em fevereiro-margo.

Durante este periodo, o milho é culti-
vado em I milhdo de hectares no Parand,
420 mil em Sao Paulo, 290 mil no Mato
Grosso do Sul, 360 mil no Mato Grosso e
215 mil em Goids. Os percevejos fitéfagos,
os quais normalmente estariam buscan-
do refigio em plantas hospedeiras nati-
vas nesta época do ano, nesta nova situ-
agdo buscam uma fonte adicional de ali-
mento nas plantas cultivadas durante a
safrinha.

* Semeadura direta — A adogdo da se-
meadura ou plantio direto tem se tornado
generalizada nas areas agricolas do pais
devido as indmeras vantagens desse siste-
ma de cultivo, no que se refere principal-
mente a conservacdo de solo e a economia.
Entretanto, com relagdo aos percevejos fi-
téfagos com habitos de diapausa, isto é,
que em determinado periodo do ano ficam
em repouse no solo sob a palhada ou res-
tos culturais, a semeadura direta contribui

Efeitos nas populacdes de percevejos

Jfavoravelmente para a sua biologia. O per-
cevejo marrom Euschistus heros (F.), pra-
ga importante da soja durante a fase re-
produtiva, e o percevejo barriga-verde
Dichelops spp. sd@o conhecidos por esse
habito de se abrigar em palhada. Assim,
estas espécies estao sendo favorecidas. Da
mesma forma, o percevejo formigao, que
se alimenta preferencialmente de semen-
tes maduras, aproveitas as sementes cai-
das no solo e que ficam sob a palhada sem
germinar, como fonte de alimento.

Para concluir, o novo cendrio agrico-
la, o qual se resume basicamente em dois
fatores —safrinha e semeadura direta - tem
influenciado quali e quantitativamente as
populagdes de percevejos, principalmente
dagueles que buscam abrigo nos restos cul-
turais. De uma maneira geral, esses fato-
res associados tém contribuido para a ma-
nuten¢do e o aumento da populagdo dos
percevejos barriga-verde, os quais vém
causando prejuizos crescentes ano a ano
nas culturas de milho e trigo. Quanto ao
percevejo formigdo, esse parece ser menos
prejudicial, atacando apenas a soja.

T L T




BATATICULTURA

A luta para reduzir custos

As despesas com
defensivos e sementes,
que jd chegam a 47%

dos gastos totais,

estimulam a
verticalizacdo na
producdo do proprio
Insumo e acendem a

discussdo sobre a
obtencado de variedades

resistentes

Jussara Goyano

omo pouquissimos paises no mun-
do, o Brasil é capaz de colher bata-
tas o ano inteiro, em trés safras anu-
ais, tornando-se o quinto produtor mundi-
al. Um verdadeiro desafio em condigdes cli-
maticas adversas. No entanto, o risco de do-
engas que atacam a cultura, favorecido pela
ininterrupgdo dos ciclos de plantio, tipica
do cultivo no Pais, deixa o bataticultor bra-
sileiro sujeito aos altos custos de produgéo.
Este quadro cria um ciclo de preocupagdes
para o produtor, pois, com a globalizagéo,
a queda de barreiras alfandegarias tornou
o mercado propicio para o investimento de
paises que conseguem produzir batata mais
barata sem gastar muito. Ndo ha politica
agricola para o setor batateiro frente a con-
corréncia internacional. Além disso, o con-
sumo de batata in natura nao acompanhou
a alta produtividade da batata de mesa al-
cangada pelos produtores mais tecnificados.
O produto destinado a inddstria dos deri-
vados ainda corresponde a menos de 10%
do total da produgdo brasileira. Esta é a re-
alidade que se estende por varias regides
produtoras do territério nacional e as vari-
edades mais cultivadas: bintje, achat, mo-
nalisa e baraka.
Informagdes sobre o plantio da safra
da seca 97/98, em Sao Miguel Arcanjo, uma
das principais 4reas produtivas no estado

Fotos: Divulgagiio

de Sao Paulo, terceiro no ranking nacional
e 0 mais especializado, confirmam um pre-
juizo de US$ 960,00 por hectare para os
produtores de batata da regido, nao foi com-
pensado pelas outras duas safras do perio-
do. Neste caso, 0s gastos com aquisi¢ao e
manuseio de herbicidas, fungicidas e inse-
ticidas, somados as despesas com semen-
tes, chegaram a 47,6% do total do custo de
produgao (dados da FNP Consultoria & Co-
meércio). Em Minas Gerais, o maior produ-
tor do Brasil, este percentual também é bas-
tante significativo, chegando a 46,3%. Com
a utilizagdo de sementes importadas ha um
gasto anual de US$ 6,9 milhdes.

Segundo estudo realizado pelo Institu-
to de Economia Agricola (IEA), 6rgao da
Secretaria de Agricultura e Abastecimento
de Sdo Paulo, com o surgimento do Mer-
cosul, o ‘estica-e-puxa’ nos orgamentos dos
produtores em todo o Pais tornou-se cons-
tante. Frente ao novo quadro, a desorgani-
zacdo do setor foi geral, com a dissolugao
dos principais érgdos e politicas de orien-
tagdo da comercializagdo e industrializagdo
da batata. Em Sdo Paulo, a Cooperativa
Agricola de Cotia — Cooperativa Central
(CAC - CC), que proporcionava equilibrio
entre demanda e oferta de batata no Sudes-
te brasileiro, interrompeu suas atividades
no inicio da década de 90. Os programas

qilingiienais de incentivo a produgdo bra-
sileira de batata e controle de importagao
de sementes — Plano Nacional de Produ-
¢d0 e Abastecimento de Batata (Planalba)
Programa Nacional de Produgdo e Abaste-
cimento de Batata (Pronaba), criados pelo
Ministério da Agricultura ¢ em vigor até bem
pouco tempo, ndo foram suficientes para co-
ordenar e fortalecer o agronegécio da batata
em época de negociagdes globais. Hoje, a
Associagio Brasileira de Batata (ABBA),
junto as associagdes regionais, tenta reorsa-
nizar o setor para retomar o desenvolvimen=
to de toda a cadeia produtiva.

O mercado argentino logo enxergou
apossibilidade de abastecer o me1_'cad0‘ bra-
sileiro, apresentando pregos mais baixos,
altamente competitivos com o produto na-
cional. Clima e solo argentinos permitem
aos bataticultores a obtengdo de colheitas
maiores por area plantada, com custo me-
dio oscilando entre US$ 3,00 ¢ US$ 4,00
por saca de 50kg. Ji no Brasil, sO quem
produz em microclimas bastante favoraveis,
com bom rendimento por hectare, € capaz
de reduzir o custo para algo em torno de
USS$ 10,00 pela mesma quantidade de ba-
tata. Em média, os produtores brasileiros
atingem custos de US$ 12,00 por saca ¢
produtividade de 450 sacas /ha. .

Caminho alternativo — O Brasil im-

A GRANJA - 43



Minitubérculo recém-colhido em Sao Minitubérculos e plantulas em exposi¢do : Plantulas em laboratorio: cuidado total com os
Gotardo/MG: cultive telado aspectos de sanidade

porta sementes basicas, principalmente da  tes e de tubérculos, com distribui¢do e co- 400 hectares, ganhando em competitivida-
Holanda, Alemanha e Suécia, com a orien-  mercializagdo em suas unidades paulistas, de. Dessa forma, ¢ possivel manter cima-
tacdo do Programa Nacional de Acompa- ¢ um exemplo bem-sucedido da utilizagdo  ras de armazenamento frio e produgdo do

nhamento da Produgdo de Batata-Semen-  de material basico brasileiro para a multi-  proprio insumo e ainda ser independente
te, do Ministério da Agricultura, realizado  plicagdo de sementes. Edson Asano, enge-  em relacdo ao beneficiamento.
em conjunto com as Secretarias Estaduais.  nheiro agronomo, um dos 17 socios do gru- Na outra ponta — A falta de orienta-

O material ¢ multiplicado pelos proprios  po, explica que todo o processo é feito em  ¢do ao consumidor na escolha do material
produtores ou pela iniciativa privada, que  laboratorio proprio. Através de célulasme-  exposto nas géndolas dos supermercados
faz parte da ‘cadeia produtiva de multipli-  ristematicas da batata, devidamente trata-  tornou-se um grande problema. Tudo o que
cagdo de sementes’. A partir dai, adquire-  das, cultiva-se a plantula in vitro (no labo-  era vendido apresentava-se genericamente
se a semente certificada que vai direto para  ratorio), e os minitubérculos sdo cultivados  como ‘batata’ aos olhos dos leigos compra-
o plantio. Virias instituigdes e fazendas, em telado, em ambiente controlado, para  dores, que acabaram por desconhecer as va-
com as exigéncias do Planaba, passarama  obtencdo de material basico nacional. A  riedades que mais se adaptavam ds suas ne-
multiplicar material basico brasileiro e ai  multiplicacdo é feita a campo. A empresa  cessidades. Pesavam, na hora da compra, a
encontrou-se uma boa saida paraaredugdo  trata de vender a semente produzida e tam-  aparéncia e o prego. As lojas acabaram res-
de gastos com sementes. O Plano apoiava  bém a utiliza para sua propria produgdo de  tringindo espécies mais caras, o que preju-
o uso do insumo importado para multipli-  nova quantidade de batata-semente e bata-  dicou, sem duvida, todo o setor.

cacdo controlada fitossanitariamente e tam-  ta de consumo. Com a automagao dos supermercados,
bém contingenciamentos progressivos do Em Sé@o Miguel Arcanjo, o caso ndo € o processamento dos produtos pelas balan-
material importado para multiplicagdo sem  diferente. O Centro Comercial Agropecud-  ¢as computadorizadas criou a necessidade
controle em detrimento ao utilizado paraa  rio orienta os produtores da regido sobre a  de aumentar as informagdes sobre os ali-
producdo de batata-semente basica nacio-  producdo de sementes a partir do material  mentos, sobretudo vendidos a granel, para
nal. A maioria dos produtores adotava um  bdsico nacional. Helio Keichi Mori, agro-  facilitar a identificagdo e o acesso ao pre-
habito milenar do cultivo para reduzir cus-  nomo diretor da institui¢do, garante que hd  ¢o da mercadoria junto as registradoras. O
tos: em vez da utilizacdo de lotes de bata-  reducdo de custos de produgdo com o uso  setor de frutas, legumes e verduras preocu-
ta-semente a cada plantio, eles plantavam  de material totalmente nacional, mas que ¢  pou-se com a classificagdo dos produtos,
a batata comum adquirida de uma s6 leva  necessario trabalhar para que o insumo na-  com a padronizagdo da embalagem e emis-
de material importado, fazendo multiplica-  cional fique ainda mais barato. A variagdo  sdo de informacdes sobre o alimento e sua
¢oes até oito ou 10 geragdes. O resultado  do prego da semente ocorre em délar, de-  origem, no intuito de adequar-se a nova
era uma semente degenerada em suas ca-  vido a cotagdo dos defensivos utilizadosno  realidade do comércio varejista.

racteristicas e em produtividade, sendone-  processo de multiplicagfo. “O valor unita- Em Sdo Paulo, foi criado o Programa
cessario, de qualquer maneira, nova im- rio da semente certificada para o produtor ~ Paulista para a Melhoria dos Padrdes Co-
portagdo de sementes. ¢ de US$ 10,00 em relagfio aos US$35,00  merciais e Embalagens de Hortigranjeiros,

Em Sdo Gotardo, Minas Gerais, o Gru-  do insumo importado”, diz. Mas também  de adesdo voluntéria, numa parceria da Ce-
po Nascente, que em sua estrutura bastante  alerta que a verticalizacio da produgiio s6  agesp (central de abastecimento) e dos re-
verticalizada abrange producdo de semen- ¢ vidvel em 4reas de cultivo superiores a  presentantes do setor de hortifritis das Ca-

DEFEITOS GRAVES DEFEITOS LEVES DEFEITOS VARIAVEIS

Podriddo seca Coragio negro Queimado Embonecamento Esverdeamento Dano profundo Brotado

Podridio Coragio Vitrificado Rhizoctonia Esfolado
amida oco

Dano Broca
superficial “alfinete”
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Embalagem inovadora: mais uma opgio para o
consumidor e melhor apresentagio do produto

maras Setoriais. Também foi aprovada pela
Camara da Batata a criagio do Cédigo Ve-
rificador de Precos Brasileiros para a bata-
ta, suscitada em meio as discussdes sobre
classificagio de produtos agricolas, com a
chegada do similar importado da Europa e
dos Estados Unidos, o Product Look-UP
(PLU), em grandes supermercados nacio-
nais. Sdo selos adesivos com codigos nu-
mericos colocados produto ao produto, que
reuniria as informagdes sobre o alimento
classificado. A medida ajudaria na identi-
ficagdo e precificagdo das variedades co-
mercializadas a granel (bintje, monalisa,
baraka, asterix, achat, elvira e baronesa),
mas ainda merece uma avaliagdo minucio-
sa para ser utilizado como mecanismo de
rastreamento da mercadoria. Com os no-
vos padrdes, os alimentos devem ganhar
qualidade e rastreabilidade. O batataticul-
tor paulista espera, baseado nesta nova re-

alidade que se apresenta, desenvolver uma
campanha para o aumento do consumo da
batata de qualidade (Campanha de Marke-
ting da Batata), apresentando as varieda-
des para o consumidor.

Nio & uma tarefa facil para o setor bata-
teiro. O processo € complexo e depende da
demanda do varejo e oferta do produto clas-
sificado pelo produtor e pelo atacadista.
Segundo Anita Gutierrez, da Ceagesp, 0s
produtores envolvidos estio mensurando os
custos da campanha e ainda ndo consegui-
ram implantar o trabalho desenvolvido pela
Craft, empresa responsavel por todo o pro-
jeto. “Falta concorréncia do produto classi-
ficado de outras regides”, afirma, em rela-
¢do a adogdo, ainda pequena, das normas de
classificacdo. “Com o setor de frutas é mais
facil, pois os produtos importados vém clas-
sificados e rotulados, e varias regioes ja ado-
taram as normas.” Na Cooperativa Agroin-
dustrial Holambra (Paranapanema/SP), a
adogdo dos padrdes para a comercializa¢do
de péssego e nectarina melhorou em 21% a
lucratividade do setor. A orientagdo para o
consumo de caqui conseguiu aumentar, num
dos supermercados onde se desenvolveu a
campanha, em 150% as vendas do produto.
Nesses casos ilustrativos, ha consenso em
dizer que ¢ da porteira para fora que se en-
contra o filé da lucratividade. Nao s6 na clas-
sificagdo, agregando qualidade, mas na apre-
sentagdo e embalagem, imprimindo marca e
valor ao produto.

Nichos inexplorados — Cerca de 90%
da produgdo brasileira de batatas é desti-
nada ao consumo in natura. Ainda ndo ha
mecanismos que promovam o desenvolvi-
mento da industria da batata no Brasil,
embora o consumidor exija cada vez mais
produtos industrializados. Com a quebra da
CAC - CC, responsavel pela maior quanti-
dade de pré-fritas congeladas existentes no

mercado, 35% do fornecimento de batata
para industria brasileira foi comprometido.
O desequilibrio fez com que produtos in-
dustrializados importados entrassem no
Pais. Na seqiiéncia dos fatos, com o adven-
to do Mercosul, também as variedades in-
dustriais brasileiras (bintje e atlantic), em
periodos irregulares da oferta, passaram a
sofrer a ameaca de variedades argentinas
(quenebec e atlantic), que, além do baixo
custo, possuem mais s6lidos totais (o mate-
rial que sobra depois que se extrai toda a
agua da batata). A diferenca n3o parece tdo
grande, mas pode significar muito na fritu-
ra. Batatas com maior teor de amido custam
a murchar depois de fritas. A MacCain, for-
necedora canadense das lojas McDonald’s
no Pais, passou cinco anos estudando a pos-
sibilidade de produzir batatas e montar no
Brasil a fabrica de pré-fritas congeladas. En-
tretanto, depois do surgimento do Mercosul,
a empresa decidiu plantar e industrializar na
Argentina. A variedade quenebec, mais ade-
quada ao fim, tem maior produtividade e
qualidade por la.

Natalino Shimoyama, gerente da Asso-
ciagdo Brasileira dos Bataticultores do Su-
doeste Paulista (ABASP), afirma que o con-
sumidor de batata tem novos habitos. Os
produtos processados (‘chips’, nhoque e
puré) ou semiprontos (pré-fritas congela-
das) ganham espaco na vida atribulada das
pessoas que ja ndo tém tempo de acompa-
nhar todas as etapas de preparo do alimen-
to. A mesma coisa diz Ernest Sicoli Petti,
presidente da Camara Setorial da Batata,
quando menciona uma tendéncia mundial
de industrializacdo do setor. Nos Estados
Unidos e na Europa, onde ocorre apenas
uma safra por ano, a batata de mesa consu-
mida nos quase seis meses de entressafra
sai de cAmaras frias e mais de 60% do con-
sumo ¢ de industrializados. FA

Melhoramento
traz inovacao para
o Brasil

processo de produgdo de sementes no

Brasil ocorre de maneira assexuada.
As variedades mais cultivadas existentes no
Pais vieram principalmente da Europa e,
apesar da boa produtividade, ndo sdo nem
de longe adequadas ao clima brasileiro. O
ideal é que se obtenha, através de cruza-
mentos, com melhoramento genético, novas
variedades tdo bonitas quanto as de pele
mais lisa comercializadas no Brasil, tdo pro-
dutivas e de melhor qualidade quanto as que
ja existem aqui e tdo familiarizadas com os
ares tropicais quanto se puder importar de
paises com clima similar.

A Lei de Protegdo de Cultivares, criada
em 1997 para regulamentar esta atividade,
ndo s6 nas lavouras de batata, determinou
que as empresas e instituigoes de pesquisa

passariam a receber royalties das industrias
de sementes pelo uso das variedades vegetais
que desenvolvessem a partir de novos culti-
vares trazidos do exterior. Com a nova lei, as
empresas internacionais que trabalham com
melhoramento genético terdo interesse em
trazer suas inovagoes para o Brasil. As ins-
titui¢bes nacionais também terdo estimulo em
investir no desenvolvimento de novas varie-
dades a medida em que receberdo por elas.

A protegao oferecida pela Lei dos Culti-
vares, no entanto, ndo é tdo rigorosa quanto
a de uma patente industrigl. Ndo ha paga-
mentos fixados para o agricultor quando ele
utiliza sementes e mudas de variedades pro-
tegidas para o plantio e vende o produto co-
Ihido. Da mesma forma, é permitido que se
use variedades importadas em cruzamentos
genéticos, o que dd a possibilidade de se ob-
ter o maior numero de cultivares em embrioes
sadios e mais resistentes. Os royalties serdo
pagos pelos produtores comerciais de de se-
mentes e mudas que multiplicarem essas va-
riedades. O agricultor certamente pagara al-

guma taxa embutida no preco das semen-
tes. Neste ritmo, o Brasil ja possui 12 vari-
edades de batata, obtidas através do me-
lhoramento das variedades jd existentes no
Brasil ha anos, processadas por institutos
governamentais de pesquisa de todo o Pais:
quatro cultivares em Sdo Paulo; duas no
Parana; duas em Minas Gerais; uma em
Santa Catarina; e trés no Rio Grande do
Sul. E necessdrio muito mais, pois o con-
sumidor brasileiro é exigente em todos os
quesitos como aparéncia, qualidade e pre-
¢o, totalidade que ainda nao foi alcanca-
da em nenhum dos resultados obtidos atra-
vés destes processamentos genéticos.

Mas as negociagées ainda estd@o em
tramite. Nao se sabe ainda de quanto serd
a taxa imposta aos royalties, nem quem ird
zelar pelo seu pagamento. Enquanto isso,
outros 32 paises que controlam o mercado
de produtos agricolas e de sementes, to-
dos desenvolvidos, jd tém consolidadas as
suas leis de cultivares.
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Valorizagdo do produto
no mercado, que
pode chegar a 30%
acima do commoditie,
motiva o plantio de
dreas alternativas,
principalmente no
Rio Grande do Sul.
Sinal de que os
arrozeiros estio
empenhados e atentos
a abertura de novos
nichos para o grio

Texto e fotos: Adriana Langon

m nicho de mercado diferencia-
Udo une realidades bem distintas

no Rio Grande do Sul. Pequenos,
médios e grandes produtores estdo sen-
do seduzidos pelo arroz organico, moti-
vados pelo valor agregado gerado pela
famosa “onda verde”. Oportunidade de
fecharem bons negdcios e ainda, de que-
bra, contribuirem para a conservagio do
meio ambiente, até porque esta ¢, hoje, a
palavra de ordem internacional.

A sementinha comega, aos poucos, a
germinar em solo gaicho, embora os ra-
ros experimentos técnicos. Os resultados,
na maioria dos casos positivos, sdo pro-
venientes de iniciativas isoladas, que es-
tdo abrindo este novo caminho e desper-
tando a aten¢do dos arrozeiros.

Processo — Produzir arroz sem o uso
de herbicidas e adubos, no entanto, nio
étao sunples assim. Ter uma lavoura eco-
logica ex1ge uma mudanga de atitude, de
conscientizac¢do e certos cuidados essen-
ciais. Segundo o assistente técnico de ir-
rigagdo da Emater-RS, Luis Ant6nio Va-
lente, um deles € quanto a dgua. “Nio
adianta ter uma lavoura livre de agroto-
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ARROZ

Produgao ecologlca

Xicos e irrigar com 4gua que passe por
outros locais ou plantios convencionais.
A dgua deve ir direto para a lavoura eco-
logica”, alerta.

O grio pode ser cultivado nos siste-
mas convencional (que terd mais ingos
por ser sem agrotoxicos), pré-germina-
do (a propria agua atua no controle das
invasoras), transplante de mudas e rizi-
piscicultura (os proprios peixes também
ajudardo no controle de invasoras). A di-
ferenciacdo estd no processo, no mane-
jo. Nada de herbicidas, adubos e de re-
mexer no solo. Praticamente todo o con-
trole de pragas e invasoras € feito com a
agua pura. “O peixe, no caso da ‘rizi’,
por exemplo, é o melhor indicativo de
que ndo ha poluigdo na lavoura. E, en-
trando com o peixe, reduz-se o custo de

produgdo e pode-se contar com uma ren-
da adicional”, acrescenta.

Para Valente, apesar da maioria das
lavouras de arroz ja ser bastante ecologi-
ca, aatual fase ¢ de transigdo. Ponto co-
mum citado pelo agrénomo e pesquisa-
dor da Embrapa Clima Temperado de Pe-
lotas, Expedito Paulo Silveira. “As alter-
nativas menos poluentes fazem parte do
dia-a-dia do nosso agricultor. Praticamen-
te, nfio usamos inseticidas”, esclarece. O
arroz orginico pode ser mais indicado
para dreas menores, até por ter uma es-
cala menor de produgio. “Também pre-
ciso analisar que, mesmo sendo esta a ten-
déncia, o arroz ¢ um alimento basico €
dependemos de produgdo para atender a
demanda”, considera Silveira.

Uma das preocupagdes é quanto a re-



seduz agricultores

4

gulamentagio deste mercado. E o Brasil
ja caminha nesse sentido através da Ins-
tru¢do Normativa n° 7, de 17 de maio de
1999, que dispde sobre as normas de pro-
dugéo para produtos orgénicos de origem
animal e vegetal. No caso do arroz eco-
légico gaticho, o controle total do pro-
cesso, antes, durante e depois da portei-
ra, ¢ feito pela Cooperativa Ecologica
Coolméia, de Porto Alegre.

Mesmo sendo uma 4area nova, a base
de todo este conceito esta na agroecolo-
gia (inicio da agricultura). A considera-
¢do ¢ do gerente da divisdo de pesquisa
do Instituto Rio-grandense do Arroz
(Irga), Mauricio Miguel Fischer. “Nao te-
mos pesquisas especificas, mas trabalha-
mos sempre na linha da agroecologia
como um todo”, diz ele. E ai que entra o

difundido manejo integrado de pragas
(MIP), que tem garantido uma redugao
cada vez mais de defensivos, o que im-
pacta menos o meio ambiente. Quanto a
fungicidas, faz questdo de reforgar, pra-
ticamente todos os cultivares foram de-
senvolvidos com resisténcia natural e,
portanto, ¢ minimamente usado nas la-
vouras. “Uma conquista nos ultimos oito
a nove anos”, informa.

Assim como Valente, Fischer também
faz algumas consideragdes quanto ao
processo e seus cuidados. “De nada adi-
anta fazer a adubag@o orgénica, se 0 es-
terco de galinha for proveniente de aves
que receberam horménios e remédios”,
cita. E preciso lembrar da importancia
do rodizio para deixar o solo em des-
canso. Além disso, depois de trés a cin-
co anos de produgio, recomenda-se a
reposicdo dos nutrientes extraidos do
solo, seja com adubagdo orgdnica ou
residuos vegetais. Ao contrario do Uru-
guai, onde o arroz ecoldgico ¢ cultiva-
do mais em lavouras extensivas, no Rio
Grande do Sul esta sendo mais difundi-
da nas intensivas.

Mercado — Pouco a pouco, entre-
tanto, a pesquisa vem sinalizando uma
atengdo especial para o arroz orgénico.
E, mais uma vez, saem na frente as in-
dustrias querendo abocanhar os consu-
midores com as linhas diferenciadas e de
maior valor agregado. O diretor-superin-
tendente da Josapar, de Pelotas, Renato
Soares Gastaud, revela que a empresa
vem estudando o produto. O motivo ¢
simples. O apelo ecologico estd ganhan-
do espago nas gondolas dos supermerca-
dos. “Acreditamos na viabilidade do pro-
duto. Porém, queremos ver todos os pon-
tos com clareza, pois ¢ um mercado a ser
trabalhado”, observa.

O ponto-chave é preparar e ajustar o
mercado de acordo com a demanda, o que
ja é realidade em alguns paises da Euro-
pa e nos Estados Unidos (em pequena es-
cala). A questio econdmica, ou seja, o
poder aquisitivo da populagdo, ¢ um fa-
tor determinante para garantir a susten-
tagdo deste nicho, avalia Fischer. Por um
motivo bem forte: o produto alcanga uma
valorizagdo proxima a 30% em relacdo
ao convencional.

A colheita da esperanc¢a

A safra 99/2000 ficara para sempre
na memoria dos produtores do assenta-
mento Filhos do Sepé, localizado na ro-
dovia RS 40, distrito de Aguas Claras,
em Viamao (Grande Porto Alegre). Trinta
e seis assentados estdo tocando a primei-
ra colheita de arroz ecologico. O novo
projeto de vida foi langado ao chdo em
dezembro. A propriedade de 9,5 mil hec-
tares, que pertencia a Renato Ribeiro, foi
adquirida pelo Instituto Nacional de Co-
lonizagdo e Reforma Agraroa (Incra) no
ano passado e retine 376 assentados.
Deste total, cerca de trés mil hectares sdo
destinados & permanente preservagao
ambiental.

Esperanga é o que ndo falta. Até mes-
mo uma perspectiva de quebra calculada
em aproximadamente 20% n@o desani-
ma os agricultores, destaca Joao Luiz Fer-
nandes de Avila, 38 anos, solteiro, natu-
ral de Sdo Luiz Gonzaga/RS. “Estamos
lutando para melhorar”, diz. Nos 110
hectares cultivados em sistema irrigado
tradicional, em cooperagdo pelo grupo,
foram semeadas as variedades Irga 416,
417 ¢ 410 e a produtividade média pro-
jetada inicialmente entre 100 € 120 sa-
cos por hectares ndo sera alcangada.
frio acabou prejudicando a formagdo do
grao. “A flor ndo pode pegar um frio
abaixo de 15 graus”, diz Avila, um dos
responsaveis pelo acompanhamento da
lavoura. .

A incidéncia de ervas daninhas foi
minima, assim como ataques de doencgas
e pragas. O manejo integrado de pragas
foi uma das formula usadas para obter
este controle, acrescenta o agronomo do
Irga de Viamio, Assis Pimentel. “Como
tudo parte do controle, trabalhamos muito
mais. Temos de ficar atentos no acompa-
nhamento da lavoura”, reconhece Avila.
Respeitando todo o processo exigido para
a produgdo ecolégica, o adubo usado foi
o orginico. Na 4rea técnica, além do
apoio do Irga, Emater e prefeitura muni-
cipal, os ex-sem-terra contaram com a
Cooperativa dos Assentados da Grande
Porto Alegre (que também deu suporte
no plantio e esta fazendo na colheita).
Somente o custo para a formagdo e ma-
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Jodo Luiz Avila e Vander!e: R:be:ro. um projeto com

boas perspectivas

nutencdo da lavoura foi de R$ 26 mil (R$
236,36 por hectare). Na colheita, que sera
terceirizada, o custo serd de RS 100,00 por
hora/maquina. O destino do produto co-
lhido praticamente esta tragado. Cerca de
50% a 60% da produgio total serdo desti-
nados para semente basica, e o restante
comercializado no mercado. Também ain-
da esta sendo definido, em parceria com a
cooperativa e prefeitura, o beneficiamen-
to do produto. Uma das possibilidades
mais concretas ¢ a prefeitura disponibili-
zar toda a estrutura de secagem, adianta o
secretario municipal da Agricultura de

Viamdo, Edison Kern. Consciente quanto
a valonzagao do produto diferenciado,
Avila sabe que o negdcio devera render
bem e tem futuro no mercado internacio-
nal. “Recebemos até uma proposta de
Cuba para cinco mil sacos de arroz ao pre-
¢o de US$ 18,00/saco”, garante o produ-
tor. Segundo o secretario da Agricultura
de Viamdo, a prefeitura estd empenhada
em abrir esta nova frente de mercado.
Para quem sempre trabalhou na lavou-
ra convencional, o arroz ndo € um velho
conhecido, ao contréario do produto eco-
l6gico. Casos de Avila e de Vanderlei da

MAX-SYSTEM
PULVERIZADOR AUTOPROPELIDO

Kits de montagem para transformag:ao trator e pulverizador em

sistema
de pulverizagéo
Autopropelida.

@ Maior seguranca,
visibilidade
e conforto para o
operador,
proporcionados pela
cabine
climatizada e a
colocagéo
das barras na frente.

PARA MAIORES INFORMAGCOES
CONSULTE-NOS

48 - ABRIL 2000

AR

Telefax (DXX54) 330-2300
azinho - RS
VISITE NOSSA HOME-PAGE:
www.max.ind.br

Edison Kem a prefeuura de Vamao/RS estd empenhnda na abertura de novos mercados

Silva Ribeiro, 27 anos, solteiro, natural de
Sdo Borja. Ribeiro conta com orgulho o
fato de ter se criado no arroz, ao contrario
de outros assentados que nunca sequer
viram uma lavoura semeada com o grio,
mas revela que, até entdo, nunca tinha
ouvido falar no arroz orgénico. “Mas es-
tamos empenhados e acreditando no pro-
jeto”, afirma. O otimismo é tamanho que
a perspectiva para este ano € ampliar a area
para 600 hectares.

Quebrando tradicionais
conceitos

Uma pequena experiéncia que deu cer-
to. A drea inicial de 1,5 hectare de arroz
organico deu origem aos 40 hectares cul-
tivados hoje na Fazenda Cerro do Trigre,
em Alegrete, de um total de 700 hectares
dedicados a orizicultura. No plantio irri-
gado convencional, com exploracio de
area de rodizio prolongado, todo o pro-
cesso orgdnico eliminou definitivamente
o uso de qualquer agroquimico nesta la-
voura. O grande trunfo para garantir a pro-
dutividade esta no manejo, inicialmente
com base no manejo integrado de pragas.
“A diferencga estd no produtor ser bem
mais observador, acompanhar o desenvol-
vimento da lavoura com mais carinho, €
ndo ir atrds de receitas prontas™, afirma o
agronomo e administrador da fazenda, Ivo
Mello.

Seguir a linha da agroecologia foi uma
decisdo tomada ha 13 anos, relembra, ao
comemorar que a empresa entra na séti-



FAZENDA CERRO DO TIGRE — COMPARATIVO — SAFRA 96/97

Descricao Area (%) | Custo (R$/ha) | Produgdo (kg/ha) | Remuneragdo (R$/ha) | Receita (R$/ha) | Margem Operacional (R$/ha
Arroz commodity 95,7% 975,00 5000 12,00 1.2000,00 225,00 (18,75%)
Arroz ecoldgico 4,30% 825,00 4500 15,00 1.350,00 525,00 (38,89%)

Fonte: Fazenda Cerro do Tigre

ma safra isenta de aplicacdes de insetici-
das. “Credito este ganho ao fato de come-
car a pensar em usar somente o estrita-
mente o necessario de agroquimicos. O
prejuizo de aplicar na lavoura atinge todo
uma cadeia, atingindo todo o meio ambi-
ente. O agricultor deve ter consciéncia de
que pode estar perdendo no imediatismo
da safra, mas ganhando ao longo do ano,
da sua vida”, pondera.

Todo o processo ¢ diferenciado. A co-
megar pelo grio japonico - IAS 12-9 —
formosa e ndo o difundido agulinha. Como
o arroz acaba se desenvolvendo natural-
mente, o potencial de rendimento, no caso
da Cerro do Tigre, chega a ser 15% infe-
rior a média geral de 5,5 mil quilos obtida
na lavoura convencional. Perdas na pro-
dugdo, por outro lado representam gan-
hos na comercializa¢do. O produto tem
uma valorizag¢fo de 30% sobre o grio tra-
dicional. Para esta safra, Mello ja fechou
com a Coolméia o preco de R$ 18,00 o
saco (50 quilos cada) do arroz ecologico
em casca. Ao entregar a produgio exclu-
sivamente para a cooperativa, o produto é
colocado no mercado com a marca Cool-
méia. Na propriedade, além do cultivo, ¢
feito o processamento e armazenamento
dos grios em casca.

Um arduo defensor da agroecologia

com base na agri-
cultura sustentavel
(leia-se economica-
mente viavel, soci-
almente justa e am-
bientalmente corre-
ta), e como ele mes-
mo afirma “despro-
vido de todos os vi-
cios de culturas”,
Mello avisa que
este mercado pro-
missor tem futuro,
“ndo é modismo”,
mas também tem
pontos questiona-
veis a considerar.
Este nicho de mer-
cado diferenciado e
de valor agregado
ainda esta total-
mente atrelado a
abertura de novas
fronteiras. “No ini-
cio faltava este pro-
duto. Hoje, temos excedentes pois a de-
manda nao se expandiu. Em alguns casos
acabamos vendendo até mais barato por
termos oferta maior que a demanda”, sus-
tenta. Para ele, ainda falta uma conscien-
tizagdo por parte do proprio consumidor

COOPURATIVA FEOLBOICA

Ivo Mello: falta conscientizag¢io da importincia da agr:cultura alremanva

quanto a importancia do fortalecimento da
saude e, consequentemente, da agricultu-
ra alternativa. Com esta visfio mais criti-
ca, Mello reconhece a necessidade de se
investir no marketing e na organizagio de
toda a cadeia produtiva. Fi

CALCARIO
DE CONCHAS

[lIICYSY]

0 corretivo orgumco de reagdo
| imediata

e colha mais

@ Sem gastos com incorporacio
antecipada, usado na hora do plantio,
junto com o adudo.

@ Produto muito mais reativo. Use menos

(Exemplo: para o milho, 300kg/ha)

CYSY Mineracédo Ltda.

Rodovia SC 445 - km 05 - Fone: (48) 437-5455 - Fax: (48) 437-4584/4534
Cx. Postal 26 - CEP 88801-970 - CRICIUMA - SC

E-mail: cysy. ven@engeplus com.br
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0S CLASSIFICADOS DO PREMIO
MERITO FITOSSANITARIO

Comissao Julgadora do “Pré-

mio ANDEF Meérito Fitossani-

tario — 1999 ja tem a lista dos
classificados, nas categorias Profissi-
onal e Empresa._Os envelopes com os
nomes e a colocacdo de cada um estio
lacrados, mas os nomes para receber o
“III Prémio ANDEF/CETUS Meérito
Fitossanitario 19997, ja foram divul-
gados pela Comissdo Julgadora. Na
Categoria Profissional, classificaram-
se FERNANDO GIROTO, da
BAYER, WILSON YOSHIKATSU
KATO, da HOKKO, e ANTONIO
MARQUES SOUZA NETO, da ZE-
NECA. Na Categoria Empresa, os no-
mes sdo: DU PONT, CYANAMID ¢
ZENECA. A classificacdo final so-
mente serd conhecida no dia 13 de abril
de 2000, as 19h30min, no Centro de
Convengdes Carlton, em Brasilia, DF.
“O importante é que todos que par-
ticiparam e os que foram selecionados,
particularmente, estfo de parabéns, por

A Comissao Julgadora foi undnime nos elogios a qualidade dos trabalhos

apresentarem trabalhos de excelente
qualidade, trazendo em seu contetdo

PRESIDENTE::JO:
MEemBROS: AL

JAIR KACZINSKI (SENAR-SP)

RONEI VOLPI (SENAR-BA)

COMISSAO JULGADORA

\QUIM CARDOSO FILHO (SENAR/BA)
s: ALEXANDRE KRIECHLE (SINDICATO RURAL DE BURI-SP)
ANA LUCIA FALSARELLA (ANDAV)

ANGELA REGINA PIRES E PERES (ESALQ)

FRANCISCO JOSE SEVERINO (CATI-TERRA VIVA)

JOSE CARLOS COUTINHO (COORD.DEF. AGROPECUARIA)
JOSE GASPAR FERRRAZ DE CAMPOS (FUNDACENTRO)
MONIKA CM BERGAMASCHI (ABAG)

PATRICIA L. TORRES (PUC-PR/SENAR)

REGINA ELI DE PEREIRA (FAC. AGRONOMIA F. MAEDA)

a preocupagao generalizada com uma
evolucao dos conceitos”, comenta o
Presidente da Comissao Julgadora, Jo-
aquim Cardoso Filho, do SENAR-BA.
Como exemplo, ele cita “a preocupa-
¢do com a modernidade que faz pro-
fissionais e empresas pensarem em
algo mais amplo e avangado do que a
pura e simples relagdo de venda, pas-
sando a lidar com as idéias de disse-
minagdo de educacdo e treinamento,
de envolvimento da comunidade na so-
lugdo dos problemas, alcangando o en-
tendimento de que, como parte do
agronegocio, o setor de defensivos
agricolas tem que lutar pela qualidade
dentro da cadeia produtiva”.

SINDAG — O Sindicato Nacional
da Industria de Defensivos Agricolas
(SINDAG) empos- .
sou nova diretoria,
presidida por Rui
Artur Goerck, da
BASF. A nova ges-
tdo pretende racio-
nalizar os traba-
lhos, dar nova di-
mensdo a profis- ™
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sionalizagdo, reduzir custos e concen-
trar o foco nas areas prioritdrias, como
prevencido ao contrabando e roubo de
carga, acompanhamento da situagdo de
financiamento do setor, incremento do
nucleo de informagdes econdmicas e ou-
tras.

AGRINHO — Mais de um milhdo
estudantes do ensino fundamental das
escolas publicas de 342 municipios pa-

ranaenses inscreveram-se no Programa
AGRINHO deste ano. Desenvolvido
pelo SENAR do Parand, em parceria
com as Secretarias da Educacdo,
do Meio Ambiente e da Agricultura,
contando com apoio de Prefeituras
Municipais, Sindicatos Rurais e empre-
sas associadas a ANDEF, o AGRINHO
esta alcangando, com aquele nitmero,
72% dos alunos de 1% a 8° séries
previstos para a rede publica (estadual



UM CONVENIO PARA TREINAR
100 MIL AGRICULTORES

Em seu discurso, o presidente da FAESP, Fabio Meirelles, situou o _ 3
convénio, como “o inicio de uma agio de longo prazo” nheiros agrono-

Servigo Nacional de Aprendi-
zagem Rural (SENAR) de Sdo
Paulo e a Associagdio Nacional
de Defesa Vegetal (ANDEF) firmaram,
em fevereiro, Convénio para formacio
de instrutores que atuardo como agen-
tes de difus@o de conhecimentos técni-
cos, relacionados ao uso correto e se-
guro de defensivos agricolas, junto aos
agricultores no estado de Sao Paulo.
Em seu discurso, o Secretario Ad-
junto da Agricultura do Estado de Sao
Paulo, Lourival de Ménaco, salientou
que “o ato de assinatura do Convénio
deve ser visto como o comego do futu-
ro, que ¢ fruto de trabalho e visdo a lon-
go prazo, algo somente alcancado com
a soma dos esfor¢os que aprimoram o
conhecimento daqueles que estdo dire-
tamente envolvidos na produgao de ali-
mentos”. Classificando o papel do Es-
tado moderno como “definido pela in-
tervencdo inteligente”, ele concluiu que

o Convénio sera
“uma das ferra-
mentas de traba-
lho para diminuir
o custo Sdo Pau-
lo”.

“A meta é atin-
gir um universo de
100 mil agriculto-
res ja neste pri-
meiro ano de fun-
cionamento do
Convénio. Os ins-
trutores — enge-

mos, florestais e

agricolas — re-
passardo aos trabalhadores rurais ensi-
namentos sobre temas como armazena-
mento; manejo integrado de pragas;
destino final de produtos e embalagens
e equipamentos de protegdo individu-
al, repetindo em S@o Paulo uma expe-
riéncia que ja vem sendo bem-sucedi-
da em 18 outros Estados do pais”, ex-
plica o Presidente Executivo da AN-
DEF, engenheiro agrénomo Cristiano
Walter Simon.

Fabio de Salles Meirelles, Presiden-
te da FAESP, situou o Convénio como
“o inicio de uma agao de longo prazo,
um trabalho de base orientado a alcan-
¢ar 0 homem do campo em seu proprio
terreno, aprimorando as condi¢des de
utiliza¢@o dos defensivos agricolas em
prol da qualidade do alimento”. O De-
putado Junji Abe, por sua vez prome-
teu “registrar nos Anais da nossa casa
os termos do Convénio, para que cada
membro saiba de sua importancia”.

TRABALHO
DE LONGO PRAZO

Os programas de Educagio e Treina-
mento da ANDEF, iniciaram-se 1990, com
a realizacdo em Jaboticabal, Sdo Paulo, do
primeiro curso para profissionais de Cién-
cias Agrarias, o SIMPAS — Sistema Integra-
do de Manejo na Produgdo Agricola Sus-
|tentavel -, formando agentes multiplicado-
res para programas de educacdo e treina-
mento.

Desde entio, o Comit¢ ANDEF/CETUS
— COMITE DE EDUCACAQ, TREINA-
MENTO E USO SEGURO ja promoveu
| cursos em mais de 140 municipios brasilei-
ros, abrangendo assuntos como: “Defesa
Fitossanitaria, Tecnologia de Aplicagdo e
Receituario Agronémico”, para formandos
em agronomia, engenharia florestal e agri-
cola, levando aos jovens e futuros profissi-
onais informagdes sobre a Industria de De-
fensivos Agricolas em 4mbito nacional, seus
produtos, ressaltando, sobretudo a sua im-
portancia na produgdo de alimentos e no
“Agribusiness” brasileiro; “Convénio AN-
DEF/SENAR?; cursos sobre “Uso Correto
e Seguro”’; cursos especiais dirigidos a mé-
dicos; cursos dados por tutoria a distancia,
em nivel de pos-graduagao lato sensu sobre
“Protecdo de Plantas™, ja tendo diplomado
1.123 profissionais; e o cursos para “Atua-
lizagdo dos Técnicos da Industria e Reven-
das de Produtos Fitossanitarios”, ja tendo
treinado 427 profissionais da induastria, de
(um total de 1400 pessoas, e 66 profissio-
| nais de revendas.
|  “Todo este trabalho vem sendo realiza-
do gracas a um fator essencial: a parceria
com os demais setores componentes do
“agribusiness™: 6rgdos de pesquisa e exten-
sdo rural, associagdes de classe, sindicatos
rurais, associagdes estaduais de agricultu-
ra, universidades, escolas de ciéncias agra-
rias. Este ¢ um dos caminhos para alcancar-
mos uma producdo econdomica de culturas
| de alta qualidade, com prioridade para mé-
todos de cultivos ecologicamente seguros,
usando os defensivos agricolas quando ne-
cessdrio, garantindo a salvaguarda da sau-
de humana e a preservagao ambiental, prin-
cipios basicos de uma agricultura sustenta-
vel”, explica Marcal Zuppi, Gerente do

CETUS.

e municipal) de ensino do Parana este
ano.

PLANTAS DANINHAS — Curso
Basico de Manejo Sustentado - Plantas
Daninhas, de 3 a 12 de abril, 2000, em
Piracicaba, SP.

MELANCIA — II Encontro Brasi-
leiro do Agribusiness da Melancia, dias
16 e 17 de maio, em Marilia, SP

EMBALAGENS — A nova Unida-
de de Recebimento de Embalagens Tri-
plice Lavadas, em Sapezal, Mato Gros-
so, localiza-se na Estrada Carajas, Linha
Norte km 5. Em breve, havera a inaugu-
ragdo da Unidade de Campo Verde. Da-
se, assim, mais um largo passo em dire-
¢do a solugdo dos problemas com emba-
lagens vazias de defensivos agricolas na-
quele Estado, que ocupa a 6" posi¢do no
ultimo levantamento sobre as embalagens

comercializadas pelas associadas & AN-
DEF. A primeira Unidade do Mato Gros-
so, vale lembrar, foi a de Rondonopolis,
inaugurada em 1998.

CITROS — 22°Semana da Citricul-
tura e Expocitros, de 5 a 9 de junho, no
Centro de Citricultura Sylvio Moreira,
Cordeirépolis, Sdo Paulo. Informagoes:
www.centrodecitricultura.br ou fone

(19) 546-1399.
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SINERGIA PELA EDUCAGAO
DO AGRICULTOR

“A parceria entre ANDEF e SU-
DERHSA, através do Convénio Ter-
ra Limpa, representou sem duvida
uma sinergia importantissima a fa-
vor da difusdo de idéias para educa-
¢do do homem do campo. A unido
de forgas funcionou tdo bem que ja
surgiu uma proposta de participagéo
no mesmo evento, em 2001, esten-
dendo o convite a EMATER, como
algo que agregaria bastante valor ao
projeto”.

Esta ¢ a avaliagdo que faz o Pre-
sidente Executivo da ANDEF, Cris-
tiano Walter Simon, sobre a partici-
pacdo da ANDEF na 12* edigdo do
“Show Rural Coopavel 20007, reali-
zado entre 7 e 11 de fevereiro em
Cascavel, PR, evento que reuniu 95
mil pessoas interessadas no que de
mais avangado esta sendo realizado
para os produtores agricolas brasilei-
ros. Com especial destaque para as
culturas de milho, soja e algodido, o
Show Rural contou com a participa-
¢do de 150 empresas expositoras, que
langaram produtos e demonstraram
novas tecnologias. Destacou-se
igualmente a apresentacdo de 4.500
parcelas experimentais € demonstra-
tivas e as 150 palestras proferidas por
pesquisadores da Coopavel, Emater,
Iapar, Embrapa, Codetec e das pro-
prias empresas participantes.

“0O Show Rural foi marcante pelo
alto nivel de profissionalizagdo, ob-
servado nos mais diversos detalhes
que compodem a infra-estrutura de um
evento com suas caracteristicas, as-

.recebeu explicacées
sobre destinagdao de
embalagens vazias
de defensivos

sim como pela qualifica¢do dos visi-
tantes, evidenciada no perfil daque-
les que estiveram em nosso estande
— politicos, engenheiros agronomos,
diretores de faculdades de agrono-
mia, professores, agricultores, lide-
res do agronegécio. Um publico fun-
damental na difusdo dos conceitos
que formam as principais linhas de
atuacdo da ANDEF atualmente - edu-
cacao para o uso correto e seguro, en-
volvendo treinamento, destinagdo de
embalagens vazias, uso de equipa-
mentos de protegdo individual”,
complementa Cristiano.

Expediente
DEFESA VEGETAL é uma publicagdo da ANDEF - Associacdo Nacional de Defesa Vegetal. End.: Rua
Capitdo Antonio Rosa, 376 - 13° andar - Fone (11) 881-5033 - Fax (11) 853-2637 - E-mail: andef@zip.net
- Jornalista Responsével: Roberto Barreto, MTB 11.361. Produgdo, diagramagio e edigdo: Revista
A Granja, Av, Getilio Vargas, 1526 - Fone: (51) 233-1822 - CEP 90150-004 - Porto Alegre - RS -

E-mail: mail@agranja.com
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A vice-governadora do Parand,
Emilia Bellinati, visitou a
estande da ANDEF e...

Protecao
para flores

A perspectiva concreta de dobrar o
faturamento de R$ 1 bilhdo para R$ 2
bilhoes, em negocios anuais, levou re-
presentantes do Instituto Brasileiro de
Floricultura a se reunir esta semana
com executivos da Associacio Nacio-
nal de Defesa Vegetal — buscando so-
mar esforgos em torno de uma meta
considerada essencial para a expansio
almejada: a autorizacdo para o “uso
emergencial” de defensivos agricolas
essenciais a protegio das plantas, bem
como o inicio de gestdes para o regis-
tro definitivo dos produtos para uso em
tais cultivos. O setor hoje representa
2500 produtores, que empregam mais
de 150 mil pessoas, utilizando um con-
tingente de 6 a 10 trabalhadores por
hectare, algo que nenhuma outra cultu-
ra consegue. Espaco para crescimento
existe de sobra: o consumo per capita
em flores no Brasil ainda esta em torno
de US$ 6,00 por ano, enquanto na Ar-
gentina é de US$ 25,00, nos Estados
Unidos US$ 26,00, na Australia US$
98,00 e na Suiga US$ 163,00.
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Protegéo das Plantas



A nutricao balanceada
na cultura do
meldo pode render
uma boa
CONVIVENCIA COM A
mosca-branca,
segqundo as pesquisas
de campo

produgio de meldo envolve im-
A plicagdes fitossanitarias que vao

desde o plantio em solos bem ba-
lanceados nutricionalmente e livres de
pragas, a utilizacdo de mudas e ou se-
mentes de excelente qualidade, o controle
de pragas, até a colheita de frutos ndo
contaminados com substancias quimicas
de qualquer natureza.

Por nao haver uma politica publica
para a fruticultura capaz de estreitar os
lacos entre os poderes federal, estadual e
municipal, muitas das a¢des menciona-
das acima levam a regido Nordeste do
Brasil a ocupar um nicho relativamente
pequeno no mercado internacional.

No mercado globalizado dos dias de
hoje, onde as exigéncias dos consumido-
res sdo cada vez maiores, o emprego de
produtos fitossanitdrios para o controle
de pragas, deve ser feito de forma crite-
riosa. A seguranca alimentar dos povos
& atualmente uma das prioridades nas
organizagdes de protegdo de plantas na-
cionais e internacionais, levando o
mercado de forma gradativa e consisten-
te para o consumo de alimentos sem re-
siduos quimicos.

Um dos grandes problemas dentro da
questdo fitossanitdria € a introdugdo e a
dispersdo de pragas no semi-arido brasi-
Jeiro. A presenca de pragas nas areas de
fruticultura comprometem a seguranca
dos frutos colhidos na medida que é ne-
cessario a aplicacdo de altas doses do
produtos fitossanitdrios para o controle
destes insetos.

O meldo € o principal produto da fru-
ticultura no estado do Rio Grande do
Norte, principalmente no eixo do pélo
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Uma saida para o melao

Maria Regina Vilarinho de Oliveira, Edward Reis Fernandes,

Herickson Gustavo Carles Rocha/
Embrapa Recursos Genéticos e Biotecnologia
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Agu/Mossord,- empregando mais de
200.000 pessoas, direta ou indiretamen-
te apenas neste polo. Contudo, nos wlti-
mos trés anos, a presenga da mosca-bran-
ca, vem comprometendo a quantidade e
qualidade desta cultura. Neste polo, as
perdas médias para este periodo estdo em
torno de 25%, o que equivale a aproxi-
madamente R$ 16 milhdes e os custos
com inseticidas para o controle apenas
desta praga, superaram a casa dos R$ 21
milhdes. Como a mosca-branca se mul-
tiplica em proporg¢do geométrica em am-
bientes agricolas depauperados, nos 1l-
timos meses as populacdes deste inseto
vem formando nuvens cada vez maiores
nas areas de cultivo de meldo. Se esta
situacdo perdurar no ano 2001 devera
haver uma redu¢@o na area plantada de
600 a 900ha, com perdas significativas
de aproximadamente, 4.000 postos de tra-
balho diretos e indiretos.

Um dos fatores que tem contribuido
para o aumento das populagdes desta pra-
ga, é o uso excessivo de produtos fitos-
sanitdrios e praticas agricolas erradas. A
mosca-branca ¢ um inseto com alto po-
tencial bidtico para adquirir resisténcia
aos diferentes ingredientes ativos utili-
zados no controle de suas populagdes. A

busca de produtos alternativos que con-
tribuam para a adogdo de medidas inte-
gradas para o controle da mosca branca
deve ser uma constante.

A hipotese elaborada para a realiza-
¢do do experimento foi a de que plantas
bem nutridas suportam melhor o ataque
de pragas, principalmente o da mosca
branca. Os seguintes objetivos foram ide-
alizados:

1. Buscar alternativas integradas ao
controle da mosca branca;

2. fortalecer o vegetal para diminuir
0 impacto do inseto, melhorando a qua-
lidade da fruta e resguardando o meio
ambiente;

3. diminuir o residuo quimico deixa-
do nas frutas pelo uso excessivo de pro-
dutos fitossanitarios;

4. auxiliar na diminui¢io dos meca-
nismos de resisténcia desenvolvidos pelo
inseto na cultura do melio;

5. preparar aregido do Pélo Ac¢u/Mos-
sord para o uso correto do controle inte-
grado da mosca branca.

O periodo de “entressafra” de plantio
de meldo na regido de Mossoro, segue a
estagdo chuvosa ou de “inverno”. A chu-
va € prejudicial ao plantio de meldo e
neste periodo hé redugédo na 4rea planta-



da e diminuigdo da produti-
vidade. Dependendo da in-
tensidade das chuvas, a pro-
dugio média de meldo gira
em torno de 1.500 caixas de
13kg.

Os testes foram condu-
zidos em campos de produ-
¢do de meldo da Fazenda
Paulicéia, em Mossordo/RN.
O experimento foi dividido
em dois blocos, sendo um
para cada tratamento. Cada
unidade experimental teve
um tamanho de 2,56ha per-
fazendo uma area experi-
mental total de 5,12ha. Uma
linha de bordadura foi colo-
cada para prote¢do das plan-
tas dentro da area experi-
mental. O espagamento entre as covas foi
de 0,5m e o das fileiras de 1,5m. Utili-
zou-se a planta hospedeira, Cucumis
melo L. hibrido Gold Mine. A data do
inicio de plantio foi em 11 de dezembro
de 1999 e a colheita dos frutos, em 5 de
fevereiro de 2000. Duas semanas antes
da colheita, a precipitagdo pluviométri-
ca foi de 100mm.

Os tratamentos realizados foram: 1)
testemunha (sem biofertilizantes) — mé-
todo convencional de plantio e de con-
trole de pragas adotados na Fazenda
Paulicéia; 2) fertirrigagdo convencional
adotado nas areas de cultivo local; a nu-
trigio foliar foi feita com produtos da
linha LBE, de acordo com o ciclo feno-
l6gico da cultura ou seja, Na (duas apli-
cagdes de 0,4 1/ha cada), Pa (trés apli-
cagdes de 2 I/ha cada) Ka (duas aplica-
¢des de 2 l/ha cada). Produtos fitossani-
tarios foram utilizados para o controle
de pragas e as aplicagdes foram feitas
de acordo com as recomendagdes dos
fabricantes porém, adicionou-se Biocon-
trol (2,5 1/ha), para potencializagio des-
tes produtos.

Comparando os tratamentos realiza-
dos observou-se que na drea nio-tratada
com biofertilzantes e em areas adjacen-
tes ao experimento, foi constatado uma
alta incidéncia de mosca branca, com
meédia superior a 80 individuos por fo-
lha. A produtividade do tratamento 1 foi
de apenas 200 caixas de 13kg, com fru-
tos apresentando alto indice de refugo e
de deformagdes. Em uma outra area de
cultivo de meldo desta propriedade que

Fruto de meldo afetado: rachaduras

ndo fez parte do experimento, a produti-
vidade foi de 900 caixas de 13kg (pre-
senca da mosca branca nesta area).

A area tratada com os biofertilizan-
tes apresentou frutos com 6tima padro-
nizacdo de tamanho, predominando tipos
6, 7 e 8 de mercado interno, formato
oblongo e excelente relagdo comprimen-
to/didmetro, pequena cavidade interna,
polpa espessa e resistente, brix elevado.
Nio houve registro de avarias pos-colhei-
ta (situagdo comum para os frutos pro-
duzidos no inverno) e o indice de frutos
deformados durante o crescimento das

plantas foi considerado nulo. Houve re- |

dugio de 40% das aplicagdes de calcio e
boro. A produtividade foi de 2.276 cai-
xas de 13kg.

Dentro do que foi obtido neste traba-
lho, pode-se concluir que plantas bem |
balanceadas nutricionalmente suportam
melhor o ataque da mosca branca (25 |
adultos da mosca branca por folha pro- |
vocam a reducdo na colheita de meldo |
de aproximadamente 52%, com perda de |
2% no brix e 50% das frutas ficardo co-
bertas pela excre¢do agucarada elimina-
da pelo inseto). A drea tratada convenci-
onalmente apresentou perda de 70% dos
frutos enquanto que na tratada houve um
aumento de produtividade em relagdo a
média produzida na propriedade, de 776
caixas ou de 65,9%. Considerando ain- ||
da o baixo indice de refugo, o aumento |
de brix, a melhor qualidade dos frutos e
o residuo nulo de produtos fitossanitari-
os, confirmou-se a hipotese e a eficacia
do tratamento. EJ

ria com PROFRUTAS, em Mossoro, RN.

970, Brasilia, DF.
3 Mestre, bolsista projeto MA/PADFIN/CNPq.
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urante 1999, o volume das exportagdes de
D carnes argentinas cresceu 13%, em com-

paragfo ao ano anterior, sendo que os va-
lores totais cairam quase 2% como conseqiiéncia
de menores pregos unitarios pagos pela produgio
negociada. Os dados preliminares da Secretaria de
Agricultura, Ganaderia, Pesca e Alimentagio in-
dicam que o volume exportado ficou em torno de
332.287 toneladas, movimentando cerca de US$
623,7 milhdes. O prego médio foi de US§ 1.878,00/
t frente aos US$ 2.003,00 alcangado em 1998. A
queda dos pregos ¢ atribuida a forte concorréncia
do mercado internacional, a crescente presenca do
Brasil no mercado de carne processada e ao incre-
mento de corte de menor qualidade na oferta ar-
gentina. De toda forma, o aumento das exporta-
¢Oes marca uma troca de tendéncia, apds obter em
1998 os menores volumes do tltimo giiingiiénio.
Acredita-se que esta tOnica positiva se acentuara

Combustiveis

O governo federal — através do ministro de
Economia, José Luis Machinea — rechagou o
plano de possibilidade de eliminar, ou ao me-
nos reduzir, 0 componente impositivo que taxa
a gasolina, um dos principais insumos do cam-
po. As entidades ruralistas rebateram a propos-
ta, justificando que este combustivel representa
50% dos custos globais do setor que, desde agos-
to do ano passado, registraram um incremento
em seus pre¢os de 60%. Diante da negativa ofi-
cial, os representantes do setor agropecuarista
recorreram a Comissdo de Defesa da Compe-
téncia para solicitar que se investigue o com-
portamento das petroliferas na fixagéo do prego
do derivado. H4 alguns anos, esta mesma co-
missdo havia denunciado a falta de transparén-
cia que se evidenciava no mercado de combus-
tiveis da Argentina. A iniciativa do setor rura-
lista conta com o apoio do secretario da Agri-
cultura, Antonio Berhongaray.

- - 4

Comercializacao

As companhias de agroinsumos propuse-
ram ao governo o desenvolvimento de um
sistema de seguros climéticos para garantir
o cumprimento das obriga¢Oes comerciais e
de crédito dos produtos agropecuarios. A
idéia é que tantos as finangas por venda de
insumos como 0s empréstimos bancarios se
encontrem, em sua maior parte, cobertos por
seguros climaticos para procurar reduzir os
indices incobraveis que devem afrontar as
companhias e os bancos do setor. Algumas
companhias provedoras de insumos estdo
oferecendo estes seguros nas operagées de
venda.

Neoticios da Argenting Mercado

Balanco das exportacoes

este ano devido a um aumento da demanda por par-
te dos Estados Unidos, Canadé e da Unido Euro-
péia — que terminaram de liquidar suas acdes de
intervengdes — e a recuperagio dos mercados asi-
aticos para as carnes argentinas.

Por outro lado, instituigdes privadas indicam que
as exportagdes argentinas
de grios e oleaginosas
registraram um au-
mento em relagédo a
1998 na ordem de
13,6% em valores,
alcangando no ano
2000 US$ 6.503 mi-
lhdes. As vendas de
arroz ao exterior fica-
ram em US$ 908 milhdes, as de soja em US$ 605
milhdes, as de trigo em US$ 1 milhdo, enquanto as
exportagdes de azeite e 6leo de soja renderam US$
3,06 milhdes e os derivados de girassol em US$ 929

milhoes.
Mais turbuléncias

A Associagdo Ar- A‘f‘” A;[:

gentina de Produtores

de Suinos denun- A
ciouasituagdode /& J N
dumping que esta- &, j‘:'

ria sendo registra-
do com os cortes de
carne suina que in-
gressam no Pais pro- /
venientes no Brasil, (_
assim como a presen-
¢a destes produtos na Argentina. A entidade esta
pressionando o governo no sentido de tomar al-
guma medida concreta. O Mercosul representa
uma concorréncia significativa. Os produtos de
carne suina que entram no pais sdo provenientes
do Brasil, assim como se verifica a presenca de
produtos subsidiados originérios da Europa. De
acordo informagdes do presidente da entidade,
Jorge Rodriguez, cerca de 45% do consumo in-
terno é sustentado pela carne proveniente do Brasil
e da Dinamarca. Entre 1990 e 1998, as importa-
¢oes deste tipo de carne pularam de 1.945 para
71.198 toneladas, situagdo esta que se persistir
comprometera seriamente a viabilizagdo de 600
produtores de obterem melhores resultados.

O Mercosul apresenta controvérsias signifi-
cativas. Os orizicultores argentinos estiio em es-
tado de alerta frente a decisdo brasileira de apli-
car restrigdes as exportagdes deste produto, uma
vez que descartaram toda a possibilidade de dia-
logo com representantes argentino do setor obje-
tivando autolimitar o comércio de arroz entre os
Paises. O presidente da Cdmara das Industrias de
Arroz do Litoral Argentino, Pablo Linares, foi
enfético: “as cotas sdo inaceitaveis”.

www.revistachacra.com.ar

CHACIA

TRIGO

A produgio argentina de tri-
go na safra 2000 alcangara 14,2
milhdes de toneladas. De acor-
do com os planos de exporta-
¢Oes para o abastecimento do
cereal, o Brasil cobrird pelo
menos 50% das suas necessida-
des. A tendéncia de pregos a
médio prazo € positiva e traz
boas perspectivas para a safra
2000 argentina.

SOJA

A producdo de soja argenti-
na ficard na casa de 18,7 milhdes
de toneladas, segundo dados ofi-
cias, mas, conforme levanta-
mento da USDA, seria de 19,5
milhdes de toneladas. Por outro
lado, o Japéo comegari a ope-
rar um mercado de futuros de
soja ndo transgénica a partir de
maio de 2000. A intencdo da
soja americana para a safra 2000
¢ alcangar uma produgio muito
alta, entre 79 e 80 milhdes de
toneladas. A curto prazo, a ten-
déncia de pregos ¢ indefinida,
dependendo dos fatores clima-
ticos do Mercosul.

LEITE

Os pregos ao produtor se-
guem sem recuperar-se: algumas
empresas estdo concedendo au-
mentos. No plano internacional,
0S8 pregos se mantiveram. Para
0s proximos meses, se espera
que o Brasil tenha leite a pregos
superiores aos praticados em
1999. No terreno politico, esta
se trabalhando para a sancio e
criagéo do Instituto que adminis-
trard um fundo compensador das
exportagdes extracotas.

NOVILHO

No primeiro trimestre de
2000 os precos iniciaram uma
recuperacdo como resultado de
uma menor oferta e um leve in-
cremento da demanda interna. A
tendéncia ¢ de que este panora-
ma se mantenha, com perspec-
tiva de abertura de mercados
como Japdo, Coréia e México.



Gontrole de pragas de graos armazenados

Irineu Lorini / Embrapa Trigo / ilorini@cnpt.embrapa.br

As pragas sdo as maiores causadoras de per-
das fisicas, além de ser responsdveis pela perda
na qualidade de grios e de subprodutos, no mo-
mento que sdo destinados a comercializagdo e
a0 consumo.

O problema tem origem em diversos fatores,
dentre os quais destacam-se a inadequada estru-
tura armazenadora — composta, em sua maio-
ria, por armazéns graneleiros de grande capaci-
dade estatica, com sistema deficiente ou inexis-
tente de controle de temperatura — e a auséncia
quase total de sistema de aeragdo. Assim, depois
de limpos e secos, os grios sdo colocados nesses
armazéns, onde permanecem depositados até a
retirada para consumo, sem haver o efetivo mo-
nitoramento da massa de grios para verificar tem-
peratura, umidade e presenga de insetos, situa-
¢oes que podem determinar perdas quantitativas
e qualitativas.

Outro fator que contribui para o agravamen-
to do problema ¢é a disponibilidade de poucos
inseticidas registrados para controle das pragas
de grios armazenados, fator este que dificulta a
alternancia de ingredientes ativos.

A solugio para essa situagdo passa pela ado-
¢do do “manejo integrado de pragas™ (MIP). Este
preveé que se esteja informado a respeito da situ-
acdo dos grios e da unidade armazenadora, da
identificacdo de espécies e de populagdes de pra-
gas ocorrentes, da associagdo de medidas pre-
ventivas e curativas de controle das pragas, do
conhecimento dos inseticidas recomendados e
sua eficiéncia, da existéncia de resisténcia das
pragas aos inseticidas em uso, da analise econd-
mica do custo de controle e das perdas a ser evi-
tadas. Da mesma forma, a adogdo de rigoroso
sistema de monitoramento das pragas, da tem-
peratura ¢ da umidade da massa de grios se faz
sentir. O conhecimento do habito alimentar de
cada praga constitui elemento importante para
definir o manejo a ser implementado na massa
de grdos.

Existem dois importantes grupos de pragas
que atacam o trigo armazenado, que sédo os be-
souros e as tragas. Nos besouros encontram-se
as espécies: Rhyzopertha dominica (F.), Sitophi-
lus oryzae (L.), S. zeamais (Motschulsky), Cryp-

tolestes ferrugineus (Stephens), Oryzaephilus
surinamensis (L.) e Tribolium castaneum (Her-
bst). As espécies de tragas mais importantes no
trigo sdo: Sitotroga cerealella (Olivier), Plodia
interpunctella (Hjbner), Ephestia kuehniella (Ze-
ller) e Ephestia elutella (Hjbner). Dentre estas
pragas, R. dominica, S. oryzae e 5. zeamais, sao
as mais importantes economicamente, € que jus-
tificam a maior parte do controle quimico prati-
cado nas unidades armazenadoras.

Medidas de controle — Para realizar o con-
trole das pragas, ¢ de extrema importincia que
se faga o manejo adequado dos diversos fatores
que influem na eficiéncia do controle. Assim a
correta identificagio da praga, o tipo de unidade
armazenadora, as condi¢des de aplicagdo do in-
seticida, a eficiéncia dos inseticidas empregados,
o monitoramento das pragas e a resisténcia da
populagdio de pragas aos inseticidas em uso, de-
vem ser considerados na tomada de decisdo do
método de controle. O manejo adequado pode
reduzir o nimero de espécies resistentes ou no
minimo retardar o problema da resisténcia aos
inseticidas quimicos.

Para obter éxito no controle das pragas de
trigo armazenado, faz-se necessdrio o uso de
medidas de higienizagdo e limpeza, tratamento
preventivo ou curativo com o uso de inseticidas,
€ 0 monitoramento da massa de gréos.

Tratamento preventivo dos grios com uso
de inseticidas — Apos os grios terem sido lim-
pos e secos, expurgados ou nao, dependendo da
infestagdo inicial, deverdo ser guardados em ar-
mazéns previamente higienizados, por um peri-
odo variavel, dependendo do consumo e do in-

teresse de cada armazenador.Se o periodo de ar-
mazenagem for superior a trés meses,
aconselha-se fazer o tratamento preventivo dos
grios para prote¢do contra pragas. Esse tratamen-
to consiste em aplicar inseticidas liquidos ou po
inerte 4 base de terra de diatoméceas sobre os
grios, no momento de carregar o armazém, na
correia transportadora, e homogeneiza-los, de
forma que todo grdo receba o inseticida. Este
inseticida protegera o trigo contra o ataque das
pragas que tentardo se instalar na massa de gréos.
Recomenda-se o uso de um inseticida organo-
fosforado, pirimiphos-methyl ou fenitrothion, e
um inseticida piretréide, bifenthrin ou deltame-
thrin. Ainda pode-se usar pé inerte a base de ter-
ra de diatomdaceas para prevengao do ataque de
pragas ¢ dos danos nos grios.

Tratamento curativo com uso de fumigan-
tes — A fumigagdo ou expurgo € uma técnica
empregada para eliminar qualquer infestagdo de
pragas nos grios, mediante uso de gas. Este deve
ser realizado sempre que houver infestagao, seja
em produto recém-colhido infestado no campo
ou mesmo apds periodo de armazenamento em
que houve infestagio no armazém.

Para que o expurgo seja eficiente, é essencial
que o local a ser expurgado permita vedagdo com-
pleta. O gas introduzido.no interior da massa de
graos deve ficar naquele ambiente na concentra-
¢o letal para as pragas; assim, qualquer saida ou
entrada de ar deve ser vedada sempre com materi-
ais préprios, como lona de expurgo, ndo-porosa.
Para grios ensacados, € essencial a colocagido de
“cobras de areia” ao redor das pilhas sobre as lo-
nas de expurgo, para melhorar a vedagdo. O inse-
ticida indicado para expurgo de grdos de trigo,
pela eficiéncia, facilidade de uso, seguranga de
aplicagdo e versatilidade, é a fosfina.

Monitoramento da massa de graos — O
sistema de acompanhamento das pragas que ocor-
rem na massa de graos armazenados ¢ de funda-
mental importéncia, pois ird detectar o inicio da
infestagdo que poderd alterar a qualidade final
do grdo. O sistema de monitoramento instalado
deve contemplar um método eficiente de amos-
tragem de insetos, de medigdo da temperatura e
da umidade do grio. Fa
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AGRICULTURA

em sombra de duvida, o Brasil

abriga a maior biodiversidade do

planeta. Nossas matas tém a mai-
or quantidade de espécies de plantas e
de animais. Nossas dguas tém a maior
quantidade de espécies aquaticas. Fi-
nalmente, nossa populagdo abriga a to-
talidade das racgas da espécie Homo sa-
piens, com excecdo, talvez, dos esqui-
mos, que nio agiientariam o calor das
nossas plagas tropicais. Esta biodiver-
sidade deve ser preservada, em especi-
al a florestal, que ¢ o elo primeiro e que,
se mantida, abrigara todas as demais.

Um erro que alguns, ditos, ecologis-
tas cometem ¢ falar da “reposigdo” da
biodiversidade. Uma mata replantada,
mesmo que com as mesmas espécies,
jamais serd geneticamente igual aque-
la que foi suprimida. Uma biodiversi-
dade suprimida jamais sera recriada.

Ao tentar legislar sobre a matéria, a
modificagdo imposta ao Codigo Flores-
tal, com a Lei 7.803/89, criou a cha-
mada Reserva Legal sobre a area da
propriedade e ndo sobre a floresta exis-
tente. Um erro cientifico e legal. Cien-
tifico, porque, como foi dito, biodiver-
sidade ndo se repde. Legal, por ser ex-
propriatoria e atentar contra o direito
de propriedade. Vamos além: por ndo
ter sido regulamentada, como se auto-
determina, € inaplicavel.

A diferenga fundamental é que no
Cédigo Florestal primitivo a averbagado
era optativa — “poderd averbar” as
florestas existentes — e no Codigo al-
terado a averbagdo passou a ser obri-
gatoria e sobre 20% da 4rea, que “de-
verd ser averbada”, com ou sem mata!

Existem duas maneiras pelas quais
uma 4rea de floresta ou demais formas
de vegetagio natural podem ser “aver-
badas @ margem da inscri¢do de ma-
tricula do imovel, no registro de imo-
veis competente “, como estabelecido
no § 2° do Art. 16 do Cddigo Florestal,
Lei Federal 4.771/65. Embora ambas
tenham o mesmo efeito pratico, isto é,
obriguem a herdeiros e sucessores, e
que “seja vedada sua alteracgéio de sua
destinacdo, nos casos de transmissdo,
a qualquer titulo, ou de desmembra-
mento da drea’”, a maneira e, princi-
palmente, 0 custo e tempo apresentam
diferengas fundamentais.

Sobre a preservacao florestal

José Mauricio de Toledo Murgel / Engenheiro agrénomo, Consultor
Ambiental e Diretor do Instituto Rural do Meio Ambiente (IRMA)

Quando imovel
tem seu registro fei-
to “ad mensura”,
com descrigdo peri-
métrica realizada
com dados topogra-
ficos reais e exatos,
a area a ser preser-
vada devera, tam-
bém, ser descrita to-
pograficamente e
inscrita a margem
da matricula primi-
tiva, indicando-se a
porcentagem da
mesma sobre 4 area
total do imovel.

Quando o imo-
vel tem seu registro
feito “ad corpus”,
com descrigdo peri-
métrica e drea apro-
ximada, a reserva
florestal deveria po-
der ser feita median-
te um termo de pre-
servagdo florestal,
junto aos oOrgdaos
competentes, com
dados topograficos
de area e descri¢do
perimétrica exatas. ;
E este Termo de b D a
Preservagao Flores-
tal sera inscrito 4 margem da matricula
do imével, também com indicagio de
porcentagem sobre a area total atribui-
da ao imovel, que continuaria com a
descrigfo original.

Na pratica, ambos os procedimen-
tos tém o mesmo efeito legal; preser-
va-se uma porcentagem do imovel e
esta protecdo € inscrita & margem da
matricula no Registro de Imoveis da
Comarca.

A diferenca fundamental entre as
duas possibilidades ¢ a facilidade e sen-
sivel diminui¢do de custo no segundo
caso. Para averbar a Reserva Legal
numa area adquirida “ad corpus”, é
imperativo uma retificagdo da matricula
mediante um processo judicial, que
implica na medigdo e descrigdo topo-
grafica da area total. Se houver dife-
renga entre a darea primitiva “ad cor-
pus” com a nova area, “ad mensura”,

Fone: (14) 622-1356 / E-mail: irma@cambui.com.br

serd necessario um processo de retifi-
cagdo de area, com a anuéncia de to-
dos os confrontantes, incluindo-se,
eventualmente, os poderes publicos, no
caso de estradas, estradas de ferro, re-
presas, propriedades publicas etc.

Esta anuéncia é por demais demo-
rada e, por vezes, ndo obtida, o que im-
plica na designacdo, pelo magistrado
que preside o feito, de um perito judi-
cial, que fard novas medigdes da area.
Este processo é por demais oneroso e
sera custeado exclusivamente pelo pro-
prietario.

Considerando-se que o que se pre-
tende é a preservagao das areas com co-
bertura natural, ambos os procedimen-
tos sdo legais e justos, devendo-se op-
tar por aquele que se mostra mais rapi-
do e econémico.

Portanto, vamos preservar as matas,

nio a burocracia... f3



Manejar cobertura verde e palhada nas “ruas”
dos cafezais aumenta produtividade

conceito de que a agricultura,

em regides de climas tropical e

subtropical, precisa levar em
conta que a prote¢do do solo vem ga-
nhando adeptos nos mais variados seto-
res da atividade rural brasileira. Base do
plantio direto, a manutencgio de cober-
tura verde ou morta durante todo o ano
sobre a area de cultivo rompe barreiras
até mesmo em lavouras com muita tra-
digdo de cultivo convencional. Um
exemplo € o caso do café no norte do
Parana. Parece ainda incipiente, mas de-
zenas de cafeicultores estio buscando
na cobertura verde novas alternativas
para evitar a erosdo, manter a fertilida-
de natural da area e combater algumas
pragas do cafeeiro. Eles perceberam que
deixar o solo “lavado” ndo traz benefi-
cios para a lavoura principal e que a
existéncia de espécies de coberturas com
porte pequeno ou médio e com sistema
radicular pouco desenvolvido entre as
linhas de café ndo cria competitividade
por dgua, luz ou nutrientes com a lavou-
ra principal.

E verdade que a tecnologia de man-
ter as ruas entre as linhas de pés de café
com cobertura verde ganha forga entre
os “novos” cafeicultores do Parana:
aqueles que iniciaram ou retomaram a
atividade no inicio dos anos 90 e culti-
vam o café pelo sistema adensado. Mas
¢ um come¢o, defendem os adeptos do
sistema. Entre esses, mais suscetiveis s
inovag0es tecnoldgicas, a cobertura ver-
de ¢ uma boa op¢do para aumentar a pro-
dutividade das lavouras.

No café adensado, a distdncia entre
pés na mesma linha e entre linhas é me-
nor, cerca de 0,5 metro entre plantas por
1,5 metro entre linhas. As variedades re-
comendadas para o adensado nio cres-
cem tanto como no sistema tradicional
e sd30 mais precoces, iniciando a produ-

Além de nao competir
por luz, nutrientes
ou Agua com
a lavoura principal, as
forrageiras evitam
a degradagio,
melhoram a fertilidade
do solo e ajudam a
controlar pragas
comuns do cafeeiro

Emerson Urizzi Cervi

¢do a partir do segundo ano. Enquanto
no sistema tradicional sdo plantadas en-
tre 2,5 mil e 3 mil pés por hectare, no
adensado a populagdo sobe para 10 mil
pés na mesma area. A concentragdo de
plantas mudou algumas técnicas de cul-
tivo. Os tratos culturais, como podas,
tiveram que ser adaptados. A colheita
comegou a ser feita mais cedo. Com isso,
o cafeicultor adensado ficou sujeito a
influéncia de técnicas de manejo dife-
renciadas, como por exemplo o plantio
direto.

Atualmente, o Parana possui 149 mil
hectares de café. Desse total, 36,6 mil &
adensado. Cerca de 1% do café adensa-
do, em especial na regido do norte ve-
lha do estado (entre os municipios de
Jacarezinho e Cornélio Procépio), € ma-
nejado com adubo verde e com a manu-
tengdo de palhada sobre o solo. As van-
tagens apresentadas pelo sistema direto
em comparagdo com deixar a terra nua

se tornam o principal agente de difusdo
da tecnologia. Depois dos primeiros
anos, se for bem-conduzido, os cafezais
por plantio direto podem apresentar uma
redugdo dos custos de produgdo. Mas,
desde o inicio, sua produtividade ¢ mai-
or que o café adensado convencional.

Em média, o adensado convencional
produz no maximo 40 sacas de café be-
neficiado por hectare. No Sitio Dois Ir-
méos, municipio de Urai (norte do Pa-
rand), onde ha quatro hectares de café
adensado em sistema direto, a expecta-
tiva de produgéo é de quase 60 sacas por
hectare quando a lavoura comegar a pro-
duzir, neste ano. Foram plantadas 30 mil
plantas ha dois anos e meio.

A diferenca de produtividade com 0
sistema ndo-adensado ¢ gritante: tradi-
cionalmente, a producfo seria de 15 sa-
cas por hectare em lavouras com cerca
de 3 mil plantas por hectare. J

As recomendagdes técnicas para im-
plantagdo de uma lavoura de café por
plantio direto sdo as mesmas que O SiS-
tema convencional. Com a diferenga de
que na primeira ndo hé capina, limpeza
do terreno ou construgdo de curvas de
niveis para conter as dguas das chuvas.
O cafeicultor Jasson Fernandes de Oli-
veira, 45 anos, de Urai, decidiu iniciar
a atividade ha trés anos. Como todas as
lavouras da propriedade sao feitas com
a manutengao da palhada natural (em es-
pecial ingos) sobre o solo, com o café
nio poderia ser diferente. Ele semeou
aveia-preta no terreno e manejou as in-
vasoras. Na hora de fazer o transplante
das mudas de café, a cobertura verde foi
rolada e as coroas (raio de cerca de 30cm
ao redor da muda de café) mantidas lim-
pas. Assim, a cobertura verde ndo con-
corre com o pé de café na obtengdo de
nutrientes e 4gua. “Esta comprovado que
a cobertura verde que cresce a uma dis-
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tdncia maior que 30 centimetros do pé
de cafg ndo compete por nutrientes e nio
causa nenhum prejuizo a lavoura”, ga-
rante o produtor.

Organico — Além da manutencdo
da cobertura morta, as lavouras de Jas-
son Oliveira ndo recebem nenhum tra-
tamento quimico. Ele € um produtor or-
génico. “Decidi adotar este sistema de
producdo para acabar com as aplicagdes
de veneno nas lavouras”, conta. Hoje,
do café ao quiabo, passando pela goia-
ba, maracuj4 e tomate, tudo no sitio de
Jasson € produzido pelo sistema orgé-
nico. Toda a propriedade (18ha) € certi-
ficadamente orgénica.

O cafeicultor ndo-orgéinico também
pode fazer plantio direto. Ao invés de
usar fertilizantes naturais, como ester-
co de galinha ou bocachi (adubo a base
de elementos naturais, como pés de chi-
fre com microorganismos vivos), ele
pode optar por férmulas quimicas. Se
ele ndo quiser rocgar ou rolar as forra-
geiras das ruas na hora do manejo da
cobertura verde, pode dessecéd-las com
herbicidas. Para controlar as pragas do
cafeeiro, em especial a broca, Jasson faz
pulverizacdes com micronutrientes, que
ddo mais resisténcia as plantas e conta
com o crescimento das populacdes de
inimigos naturais do inseto. Geralmen-
te, o cafeicultor que utiliza produtos
quimicos em suas lavouras ndo tem o
auxilio dos inimigos naturais. Por isso,
precisa das aplicacdes de inseticidas
quimicos. “Nao € obrigado ser produtor
organico para produzir café em sistema
direto, s6 tem que criar a consciéncia
da necessidade de permanente protecao
da terra contra os efeitos nocivos das
chuvas tropicais, comuns na nossa re-
gido”, ressalta o cafeicultor.

A opcao de Jasson pela produgéo or-
ginica foi motivada também pelo mer-
cado. Como o sitio dele j4 esté certifi-
cado pelo Instituto de Biodinimica de

Renzo e Jasson em rua de café com cobertura verde de amendoim-bravo

Botucatu/SP, suas produ¢des podem ser
vendidas pelo dobro do preco de mer-
cado, em média. No caso do café, se a
saca de 60 quilos vale cerca de R$
150,00, ele vende por R$ 300,00, po-
dendo chegar aos R$ 400,00.

O extensionista da Emater-PR no
municipio de Abatid e membro do Con-
selho Estadual de Agricultura Orgéni-
ca, Renzo Gorreta Hugo, afirma que
muitos produtores estdo percebendo as
vantagens ambientais, técnicas e econd-
micas da agricultura orgénica. Renzo e
Jasson fazem parte da Associacdo de
Produtores Orgénicos de Londrina e
Regido (Apol), que possui 25 associa-
dos em 10 municipios do estado.

Geada — Outra vantagem do plan-
tio direto na implantacdo de lavouras de
café € a possibilidade de protegdo das
mudas contra geadas. Um trabalho de
campo utilizado por Renzo Hugo com-
prova as vantagens da utilizagdo do ca-
pim-guandu, leguminosa que serve de
cobertura verde, na protegdo da lavoura
principal. Como alcanga um porte alto,
o guandu plantado entre as linhas de
café pode ser “dobrado” por sobre as
mudas transplantadas e servir como co-

bertura natural contra os efeitos do frio
em excesso. “Essa técnica é mais eco-
ndmica e consegue bons resultados du-
rante o primeiro inverno da lavoura,
quando as mudas ainda nao tém um ano
de transplante e, se ndo forem protegi-
das, podem morrer com as geadas.”

Pelo sistema tradicional de cultivo,
as mudas precisam ser enterradas no fi-
nal da tarde e desenterradas na manha
seguinte, para ndo serem prejudicadas
pelas baixas temperaturas da noite. Essa
prética € repetida em todos os dias com
riscos de geadas.

As mudas de café podem ser trans-
plantadas diretamente sobre drea de pas-
tagem, desde que o solo esteja com in-
dices compativeis de fertilidade. Se o
produtor preferir, ele pode cultivar mi-
lho no verdo e mucuna-preta no inver-
no, para formar uma camada de matéria
orgdnica em dreas que até entdo eram
cultivadas pelo sistema tradicional. “O
importante € o café entrar na drea quan-
do houver uma grande quantidade de
cobertura morta sobre o solo”, explica
o extensionista. Depois disso, o produ-
tor precisa fazer o manejo das cobertu-
ras para evitar que elas encubram as
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mudas em crescimento. “O produtor em
convencional costuma dizer que os de
plantio direto trabalham menos; isso ndo
¢ verdade, pois nds temos que ficar aten-
tos para saber a hora certa de fazer o
manejo das coberturas”, diz Jasson. Essa
hora é quando hd cobertura suficiente
para proteger o solo e ndo existem ex-
cessos para concorrer com a lavoura
principal.

Nesse sistema pode ser feita a rota-
¢do de coberturas, com espécies legu-
minosas no verdo e forrageiras de inver-
no, como aveia ou azevém. Jasson Oli-
veira planta, além do guandu, a mucuna
e 0 amendoim-bravo. Essas espécies fa-
zem a fertilizacdo do solo com a fixa-
¢do do nitrogénio do ar por microorga-
nismos do sistema radicular das plan-
tas.

O guandu pode servir ainda como
quebra-vento. A leguminosa chega a al-
cancar dois metros de altura. Se o pro-
dutor deixar uma linha de guandu a cada
quatro de café, ele evitard que as cor-
rentes de ar prejudiquem o cafezal. Com
um manejo adequado, o guandu perma-
nece por mais de dois anos na lavoura.

Assim como o sombreamento das fo-
lhas do pé de café com mais de 50 cen-
timetros de altura ndo permite o desen-
volvimento de invasoras préximas da la-
voura principal, o guando também pos-
sui um efeito alelopdtico as invasoras.
Ou seja: onde a cobertura é mantida, ndo
nasce mato. Assim, os ganhos de ferti-
lidade de solo sfo todos revertidos para
a lavoura principal.

Uma recomendacio importante para
quem pretende comecar a cultivar café
com cobertura verde é na hora da co-
lheita. Quando os graos comegcarem a ser
colhidos, a cobertura das ruas deve es-
tar manejada (com rocagem ou desse-
cacdo). Com isso, diminuem os riscos
de perdas.

Nematéides ou nutrientes — Uma

das principais pra-
gas dos cafeeiros
do centro-sul do
Brasil é o nemat6i-
de de solo. Com
poucas alternati-
vas de controle,
muitos cafeiculto-
res abandonaram a
atividade nos anos
70 em fungdo do
nematdide. Ele di-
minui a produtivi-
dade ao hospedar-
se no sistema radi-
cular das plantas e
impedir que estas
absorvam nutrientes de uma forma sa-
tisfatéria.

No comego, o agricultor pensa que €
deficiéncia de fertilidade e investe na
aplicagdo de adubos. Quando isso nido
da resultados, ele percebe que se trata
do nematéide. Em 4reas de baixa ferti-
lidade, é possivel perceber as rebolei-
ras (locais onde estdo os vermes) de
plantas fracas no segundo ano de inci-
déncia do microorganismo. Em locais
onde a fertilidade é maior, fica mais di-
ficil perceber a presenga do parasita. As
plantas fracas e menos produtivas s co-
megam a aparecer quando a contamina-
cdo € geral.

A mucuna-preta tem um efeito ne-
maticida comprovado cientificamente.
Seu sistema radicular consegue fazer o
controle dessa praga de solo em até trés
anos, dependendo do nivel de infesta-
cdo. Nas édreas onde o cafeicultor tem
problemas com nematdides, a recomen-
dacd@o é que faga cobertura verde com
mucuna. “Na minha propriedade, ndo hd
nematdides, mas eu uso a mucuna como
agente melhorador da fertilidade do solo
e, ao mesmo tempo, faco a prevencdo a
praga”, explica Jasson.

Outro beneficio do sistema direto de

Café adensado com cobertura verde rasteira; nas laterais, linhas de
capim-guandu

manejo do café € a liberacdo do elemen-
to fésforo do solo. De maneira geral, as
terras brasileiras nio apresentam defi-
ciéncias de fésforo. Porém, com os su-
cessivos anos de manejo convencional,
onde as dreas sdo revolvidas duas ou trés
vezes por ano e o indice de matéria or-
ganica € quase nulo, o fésforo passou a
ficar indisponivel para as plantas. Ape-
sar de existir, as raizes ndo conseguem
absorvé-lo. Assim, os agricultores sao
obrigados a fazer a suplementacio de
fésforo, normalmente em férmulas co-
merciais de adubos quimicos (N-P-K).
Ou seja, o agricultor tem que fazer um
investimento que poderia ser dispensa-
do com outro tipo de manejo do solo.

Estd comprovado que o aumento da
matéria orginica e da atividade micro-
biana do solo, junto com o néo-revolvi-
mento da terra, incentivam reagdes qui-
micas que liberam o fésforo existente
do solo. Assim, as plantas conseguem
absorver o nutriente que jd existe e dis-
pensam a suplementac¢do quimica.
Some-se a isso a fixacdo do nitrogénio
do ar pelas coberturas leguminosas e o
cafeicultor j4 terd dois bons motivos
para pensar em manter coberturas ver-
des em suas lavouras de café. fa
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Conab superestima
safra brasileira
99/2000

( j omo tem sido comum em muitos
casos, 0 terceiro levantamento
da safra brasileira de gréos (99/

2000) divulgado pela Companhia Nacio-

nal de Abastecimento (Conab), entre ou-

tros produtos, superestimou a produgdo de
arroz. Segundo o analista Ricardo Arago-
nés, a Conab indicou nimeros muito al-
tos especialmente em relagdo a produtivi-
dade estimada em alguns estados.
Aragonés destaca que a estimativa de
area esta dentro do que se esperava. No
entanto, a Conab pode ter superestimado

o rendimento em alguns estados, como

Rondénia, Maranhdo, Piaui e Mato Gros-

so. A Conab aponta aumentos de produti-

vidades nestas regides de até 33%. Ara-
gonés alerta para o fato que, em muitos
casos, os produtores de arroz destas 4reas
reduziram a tecnologia empregada na la-
voura, especialmente apés a elevagio de
custos com a desvalorizagio do real.

O terceiro levantamento da Conab para

a safra brasileira de arroz de 99/2000 in-

dica uma producio de 11.429.8 mil tone-

ladas. A estimativa aponta uma queda de

1,3% na produgdo em relagdo a safra 98/

99, quando foram colhidas 11.582,2 mil

toneladas de arroz. A édrea plantada com

arroz no Brasil para esta safra ¢ indicada
em 3,616 milhdes de hectares, com recuo

de 2,8% em relagio a 98/99, quando fo-
ram semeados 3,720 milhGes de hectares.
A produtividade média no Brasil deve
subir de 3.113kg/ha, em 98/99, para
3.161kg/ha (+1,5%), segundo levanta-
mento da Conab.

O destaque no levantamento € a esti-
mativa de crescimento na produgdo do
Norte/Nordeste. A Conab estima um au-
mento de 15% na safra destas regioes,
passando de uma produgio de 2,261 mi-
lhdes de toneladas em 98/99 para 2,600
milhdes de toneladas em 99/2000.

Segundo as observagdes da Conab, a
reducdo na area cultivada com arroz se
deve principalmente & falta de recompo-
sicdo dos niveis das represas, verificados
em algumas regides do Rio Grande do Sul,
maior produtor nacional.

A Conab destaca expressivos aumen-
tos verificados na produtividade em diver-
sas regies, como em Ronddnia (+15,3%),
Maranhéo (+33,6%) e do Piaui (+24,4%),
entre outros. No levantamento, a Conab
ainda indica que o abastecimento interno
ndo devera sofrer qualquer impacto mes-
mo com os niimeros apontando para uma
queda na produgdo nacional. Segundo a
Conab, os estoques de passagem sdo bas-
tante trangiiilizadores, tanto no mercado
interno quanto nos parceiros do Mercosul
(Argentina e Uruguai). “Com isso, hd uma
tendéncia muito forte de estabilizagdo dos
pregos durante todo o periodo de comer-
cializagio da proxima safra”, conclui o
levantamento.

No mercado, ao longo do més de mar-
¢o as cotagdes mantiveram-se pressiona-
das pelo natural periodo de entrada de ar-
roz durante a colheita. Embora tenha apre-
sentado uma quebra de safra, a produgédo
gatcha de arroz, maior do Pais, esta sen-
do caracterizada pela boa qualidade.

A expectativa dos produtores agora

estd voltada para os mecanismos de co-
mercializagdo do governo e se estes vio
efetivamente funcionar para a reaco das
cotagdes. A principal modalidade em que
esta centrada a atengdo do arrozeiro sdo
os leildes de contratos de opgdo de venda.
Tal mecanismo teve grande aceita¢io jun-
to aos produtores em 99 e, dependendo
das condigdes impostas nos leildes, tais
como preco de exercicio, podem nova-
mente atrair o orizicultor.

Outra questdo importante a partir de
agora serd o fluxo das exportacdes dos
parceiros do Mercosul (Argentina e Uru-
guai) para o Brasil. Ha muita discordia
entre o setor produtivo de arroz, e o pré-
prio governo brasileiro em relagdo a nu-
meros de safra. Como a Conab vem esti-
mando uma safra maior do que a conside-
rada pelo mercado, a indicagdo é de que a
necessidade de importagdes é menor. Ja
representantes da Argentina e Uruguai
manifestaram diversas vezes que a safra
brasileira deve ser menor do que a indica-
da pela Conab, havendo espago para as
exportagoes de arroz daqueles paises.

ARROZ EM CASCA
Comparativo de safras
Brasil - Regidao Centro-Sul - N/INE

(fev/2000)
lantada Produtividade Produgdo
F!DDDha) (kgrha) (1000t)

99/2000 99/2000 | 99/2000
PR | 1.677 1342
sC { 6.001 809,6
RS | 5.350 4.895 3
Sul . H 5,168 5.839.0
ES : 2.610 18,3
MG | 1.855 330,2
RJ ‘ g 2.895 14,5
SP I 1.690 118,3
Sudeste 1.851 481,2
GO e DF I 1.770 283,2
MS H 3.490 244 .3
MT 2.415 1.449,0
C. Oeste 2.381 1.976,5
C. Sul 3.737 8.296,7
N/NE** 1.662 2.261,3
Brasil 2.949 110.558,0

Obs.: *Eslimativa / **Fonte: Conab / Fonte: DERAL/CEPA/EMATER

~ RANCHO
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Indiistrias tiveram
faturamento
e RS 3 bi em 99

historico recente da demanda bra-

sileira de trigo mostra um com-
portamento distinto na relagdo cambio/
importagdes. Apos a desvalorizagdo cam-
bial, as importagdes de trigo em grio cres-
ceram, causa da moagem interna.

Para melhor entendimento da questio,
¢ interessante uma explanagdo de nature-
za econdmica. A moeda desempenha pa-
pel fundamental nas transagdes econdmi-
cas, por ser reserva de valor e meio de
pagamento. A paridade de uma determi-
nada moeda nacional, em relagido ao meio
de pagamento internacional, usualmente
o délar, determina diferente dinimica as
transagdes. Mudancas abruptas no poder
de compra de uma moeda podem alterar
o balango de pagamentos, colaborando
com déficits ou superavits de acordo com
a dire¢do na mudanga em questdo.

Se no caso brasileiro a impressdo que
se teve com a desvalorizagdo ocorrida em
Janeiro de 1999 foi de que as importagdes
de trigo diminuiriam em virtude do enca-
recimento relativo nas compras externas,
sabe-se que o que ocorreu foi o contrario.
Uma especificidade importante deve ser
considerada: produtos cuja oferta interna
seja insuficiente para cobrir a demanda e
que o consumo de seus derivados seja ra-
zoavelmente constante apresentardo incre-
mento nas importagdes de forma inversa-
mente proporcional aos valores agregados
que eles representam. Qu seja, as impor-
tagdes de trigo no Brasil cresceram apos
a desvalorizagdo devido a oferta interna
escassa ¢ pela dificuldade em se importar
produto com um grau maior de refinamen-
to, como a farinha de trigo e demais pro-
dutos industrializados a base do trigo.

Isso explica o salto dado pelo consu-
mo interno entre o ano de 1998 e 1999.
Nagquele periodo, mesmo considerando o
aumento na participagio do trigo nas ra-
¢bes, em virtude da ma qualidade apre-
sentada pelo produto em algumas regides,
o incremento na demanda por trigo ocor-

reu as custas da queda na importagdo de
farinha. A resposta da producéo nacional
foi imediata, com alguns moinhos brasi-
leiros aumentando a capacidade de moa-
gem. Numeros da Associagdo Brasileira
das Industrias de Trigo (Abitrigo) indicam
um faturamento industrial em 1999 de R$
3 bilhdes. Nada mau para um ano de aperto
econdmico. O reverso da moeda fica por
conta da queda no consumo industrial ar-
gentino. No ano comercial 98/99 a moa-
gem ficou em 3.964 mil toneladas contra
as 4.630 mil toneladas em 97/98.

Como o consumo de trigo ¢ muito re-
lacionado a renda, para este ano, acredi-
ta-se em um incremento por conta de uma
melhora hipotética nos indicadores eco-
ndémicos, esperado por profissionais do
setor entre 4% e 5%. Contudo, uma me-
lhora expressiva no consumo so ¢ possi-
vel pela ampliagdo real do mercado con-
sumidor, com crescimento econdémico €
distribui¢do de renda.

A limitada produgdo interna faz com
que o Pais recorra ao trigo estrangeiro para
suprir sua demanda. A necessidade de
importagdes gira em torno de 6.800-7.000
mil toneladas. Diante de tal disparate, o
governo mostra interesse em estimular a
produgdo de trigo no Pais, reduzindo a ne-
cessidade de importagdes.

Para o proximo ano comercial (2000/
2001), que iniciard no segundo semes-
tre, o consumo de trigo devera ficar em
9.250 mil toneladas, sendo 9.000 mil to-
neladas para farinha e 250 mil toneladas
para ragdo.

Modestas
exportacoes em
2000

exemplo do que ja ocorreu du-

rante 0 ano que passou, a expec-
tativa inicial aponta para um desempe-
nho novamente fraco para as exportagoes
do complexo soja brasileiro no ano 2000.
Na previsao de analistas, teremos uma re-
ceita total em torno de US$ 3.725 mi-
lhdes, levemente superior ao resultado al-
cangado em 1999, mas muito inferior a
média normal ou mesmo ao recorde ob-

tido em 1997. Dessa forma, consideran-
do a expectativa de recuperacao das ex-
portagdes totais do Pais, a participacdo
do complexo soja na pauta de exporta-
¢do tem grandes chances de voltar a cair
este ano, do mesmo modo do que ja foi
observado nas tltimas trés temperados.

Os numeros apenas modestos para a
receita do complexo soja do Brasil deste
ano estfio relacionados principalmente
com a falta de perspectiva para os volu-
mes a serem embarcados, considerando
a reducdo de safra e o aumento da com-
peticdo com os EUA no grao, e com a
Argentina no farelo e 6leo. Embora se-
jam nimeros apenas iniciais e sujeitos a
alteragdes durante o periodo, principal-
mente dependendo dos humores do mer-
cado internacional, a sinalizag¢do é de
apenas 20.200 mil toneladas. A princi-
pio, a tendéncia ¢ de que o mercado in-
terno seja mais uma vez fortalecido em
relagdo as vendas externas.

Por enquanto, a formatagdo parcial
das exportagdes desta nova safra ainda
ndo esta bem-definida, posto que os com-
parativos com o ano anterior foram for-
temente distorcidos pela desvalorizag@o
do real. Pelos nimeros de registros de
exportagio, temos um ritmo bem mais
lento nos compromissos da soja em grao
e do 6leo de soja e mais acelerado no fa-
relo. Mas talvez esses niimeros ja indi-
quem uma tendéncia efetiva, consideran-
do que ¢ justamente no farelo onde a pro-
cura externa comega a refletir a recupe-
ragio econdmica da Asia. No grdo, ha a
pressdo pelos grandes estoques nos EUA
e no 6leo, o aumento da produgéo de ou-
tros Oleos vegetais.

A primeira montagem do cenario das
exportagdes brasileiras do complexo
soja para o ano 2000 revela poucas mo-
difica¢des em relagio a modesta reali-
dade observada durante 1999. Mais uma
vez, estamos considerando a expectati-
va de que os volumes totais de embar-
ques de soja, farelo e 6leo sejam redu-
zidos, e a compensagdo vinda de algu-
ma melhora prevista para os pre¢os me-
dios de soja e farelo ndo seria suficien-
te para evitar que a participagdo na pau-
ta das exportagdes totais do Pais voltas-
sem a cair. E evidente que os numeros
sdo apenas iniciais e que muita co1sa
pode mudar durante o ano, especialmen-
te pelo processo instalado de recupera-
¢do da economia mundial, que pode
modificar o apetite dos consumidores
asiaticos.
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Atencodes
voltadas para safra
argentina

mercado de milho entrou no més

de marg¢o no periodo de concen-
tra¢do da colheita em toda a regido Cen-
tro-Sul. Preocupada com a oferta ao lon-
go do ano de 1999, em meio aos temores
de desabastecimento, boa parte dos con-
sumidores nacionais buscou uma forma-
¢do de estoques preventiva no periodo.

O sentido desta formacgdo de estoques
preventiva se deve ao quadro para este
ano, ndo-somente no que diz respeito ao
abastecimento, mas também no perfil mais
especulativo do vendedor de milho, o qual
tem expectativas bem claras sobre a pos-
sibilidade de precos mais altos. E dentro
destas expectativas, particularmente por
parte do produtor nacional, é onde o setor
consumidor terd que buscar alternativas
de consumo, tanto em produtos substitu-
tos como nas importacdes. No momento
em que é avaliada a necessidade de im-
portagdes de milho para este ano em 2,2
milhdes de toneladas, passa a se observar
de forma mais clara os fatores externos,
0s quais estdo concentrados na entrada da
safra Argentina e no plantio da safra nor-
te-americana.

Embora alguns produtores manifestas-
sem um maior interesse de venda de mi-
lho em margo, até mesmo em fungio da
colheita da soja, que tem a preferéncia de

armazenagem ¢ de logistica, alguns agri-
cultores mostraram uma postura de reten-
¢do. O objetivo, nestes casos, esteve liga-
do a expectativa de pregos mais altos do
milho adiante e/ou para o proprio consu-
mo na propriedade.

Quanto a tendéncia, a comercializagdo
do milho de abril a junho deve marcar o
periodo em que o mercado definird a sua
postura para o ano e no qual os parame-
tros e atitudes de vendedores e consumi-
dores ficario mais claros. Trata-se de um
periodo com forte concentragio de colhei-
ta de soja, com logistica toda voltada para
a comercializagdo da oleaginosa, alta dos
fretes, secadores lotados e dificuldade para
um fluxo normal de comercializa¢cdo no
milho. No minimo, ¢ um periodo onde os
pregos CIF (custo-seguro-frete) estardo
mais altos devido a corregdo dos fretes.

Neste ponto, os consumidores deve-
rdo ja estar postados com alguma condi-
¢ao de estoque, tendo em vista que sera
o primeiro movimento especulativo do
ano, no qual os pre¢os do milho poderdo
jé& retomar o sentido da alta, seja pelos
custos de logistica, seja pela retengdo do
produtor e cooperativas. Depois de ter
manifestado um maior interesse de ven-
da em margo, a partir deste momento o
produtor fard caixa com a soja e ndo es-

tara disposto a negociar facilmente o seu
milho.

Os pregos no perfodo abril-junho po-
derdo se mostrar mais firmes. Talvez para
patamares de R$ 11,50 a 13,00 a saca de
60 quilos no Parand, R$ 12,50/13,00 no
Rio Grande do Sul, R$ 13,00 a 15,00 em
Sdo Paulo, R$ 11,00/12,00 no Centro-
Oeste e R$ 12,00/13,00 no Tridngulo Mi-
neiro.

No entanto, nestes niveis nas cotagoes
a atencdo comegara a voltar-se para as im-
portagdes. Estaremos em periodo de ple-
na colheita na Argentina, com disponibi-
lidade de nove milhdes de toneladas para
exportagdo e onde os grandes consumi-
dores do Sul, pelo menos, deverdo come-
car a decidir pelas importagdes. Ou seja,
se os pregos CIF do milho interno estive-
rem acima do custo de importagdo, certa-
mente havera uma busca razoavel pelo
milho argentino jd neste primeiro semes-
tre. E seria interessante para uma maior
tranqiiilidade no abastecimento interno
que este quadro de importagdes ocorresse
o mais cedo possivel, para que o volume
de 2,2 milhGes previsto para este ano fos-
se diluido ao longo do periodo e nio se
concentre a partir de setembro, quando
problemas maiores de abastecimento po-
dem ocorrer.

SITUACAO DA COLHEITA

Parana
Santa Catarina
Mato Grosso do Sul

Mato Grosso 5

Minas Gerais [N

- SAFRA 99/2000 - BRASIL (em %)
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Demanda firme
para abril

inicio do més de margo foi de cal-
ma para o algoddo em pluma. Pro-
dutores e industrias optaram por manter
ritmo lento nas negociagdes, com um
pouco mais de movimentagido em torno
da venda futura de produto safra nova.
Negocios registrados com algoddo no dis-
ponivel ficaram no patamar de R$ 33,06/
@ (R$ 1,00 libra-peso), produto padrio,
CIF-Sédo Paulo sem ICMS com oito dias
de prazo para pagamento. A comerciali-
zagdo tende a ser mais expressiva em abril,
quando o mercado passa a dispor de mai-
ores volumes com a entrada efetiva da
safra. Parcela significativa da produgio do
sul do Mato Grosso do Sul, do Parané e
de Sdo Paulo, por exemplo, ji tem desti-
no certo. Industrias do Parani e de Sio
Paulo, que tém demanda firme para a con-
fecgo de produtos téxteis com vistas a
entrada da proxima estag@o, optaram por
entrar no mercado e ja garantiram abaste-
cimento para o periodo.
Outro fato importante de mercado é
o da menor oferta proveniente da Argen-
tina. As lavouras argentinas apresentaram
melhores condigdes devido ao clima fa-
voravel mas, mesmo assim, a produtivi-
dade de muitas regides ja esta compro-
metida. A safra argentina ganhou desta-
que no quadro de oferta e demanda do
Mercosul com a entrada de forte volume
de Chaco e Santiago del Estero a pregos
mais baixos e em periodos de délar bas-
tante proximo a linha do real. Mas este
ano, a oferta argentina esta limitada a al-
goddo de qualidade inferior e de safras
antigas. Desta forma, a demanda brasi-
leira, que apresenta-se mais firme para
este ano, devera aumentar a sua migra-
¢do para a Africa Francesa. No ano co-
mercial 98/99, houve nitido movimento
de aumento de consumo de algodio afri-
cano em detrimento de outras origens,
principalmente no segundo semestre,
quando as cotagdes internacionais des-
pencaram. O mercado estd sem dados
concretos para o real tamanho dos estra-
gos da contaminagdo no algodao africa-
no, mas isso pode influenciar o mercado

interno brasileiro a partir do segundo se-
mestre, obrigando a importagio de algo-
dao americano por parte de industrias
localizadas no Nordeste.

No mercado externo, as cotagdes do
contrato de margo, que no inicio do ano
mantinham patamar de US$ 49,00 cents/
libra-peso na Bolsa de Nova Iorque, sal-
taram para US$ 61,50 cents/libra-peso,
numa alta de 25% em trés meses. O mer-
cado internacional encontra suporte nos
altos pregos do petroleo, insumo basico
da produgdo de fios sintéticos substitu-
tos do algoddo, mas principalmente no
proprio quadro de oferta e demanda.

Consumo em
crescimento

carne suina recuou de prego no

inicio do més de margo, decorren-
te da boa oferta. A arroba do suino vivo
fechou o periodo a R$ 21,00 CIF frigori-
fico Sdo Paulo depois de ter alcangado
R$ 25,00 na primeira quinzena de feve-
reiro. Outro fator que contribuiu para a
retragio de prego do suino foi a queda de
custo do milho a partir da entrada da safra
do cereal.

Com a entrada da safra de milho as
integragdes do Sul do Brasil, comegou-se
a delinear o que seria um patamar de pre-
¢os razodvel aos produtores integrados.
Pregos praticados no inicio de margo fi-
caram em R$ 1,15/kg do suino vivo, mas,
jana segunda semana do més, regides pro-
dutoras integradas do sul do Brasil paga-
vam R$ 1,10/kg, com nitida percepgio de
que 0s pre¢os vao cair ainda mais.

A fraca demanda de fevereiro e margo
deve ser novamente verificada em abril,
com previsdes de um consumo um pouco
melhor somente a partir de maio. Uma rea-
¢do significativa de mercado fica condici-
onada a “safra do suino” em julho e agos-
to, quando o consumo tradicionalmente
cresce, estimulado pela chegada do inver-
no e a conseqiiente queda de temperatura.

Do lado da produgdo, a expectativa
fica por conta de um incremento nas ex-
portagdes nos proximos nove meses. De
janeiro a dezembro de 99 o Brasil expor-
tou 79.756 toneladas de carne suina, vo-

lume superior as exportagdes de 73.023
toneladas do ano anterior. Apesar do bom
desempenho o volume exportado ficou
abaixo das previsdes de mercado que ace-
nava para vendas externas de 100 mil to-

neladas.
Expectativa de
melhor qualidade

boa oferta de feijdo aliada ao con-
sumo retraido manteve as cota-
¢oes em declinio no atacado paulista du-
rante a primeira quinzena de margo. A
saca de 60kg do feijio carioquinha de
melhor qualidade foi cotada a R$ 33,00
de prego maximo, quando o ano passado
em igual periodo alcangou R$ 75,00.

Com boa parte da produgio da primei-
ra safra comercializada a pregos inferio-
res a0 minimo oficial, os produtores con-
centram expectativa na liberagdo de no-
VOs recursos para Aquisigoes do Governo
Federal-AGF. O governo acenou com a
possibilidade de liberacio de R$ 18,5 mi-
Ihdes para operagdes do género, mas, até
meados de margo, havia liberado RS 18,5
milhdes. Distribuidos entre o Parani (R$
7,5 milhdes), Bahia (R$ 6 milhdes), Mi-
nas Gerais (R$ 2 milhdes) e Rio Grande
do Sul, Santa Catarina, Goias e Distrito
Federal (R$ 1,5 milhdo), os recursos pos-
sibilitaram a retirada de 303,5 mil sacas
de feijao do mercado quando a proposta
inicial da Conab era de retirada de 1,07
milhdo de sacas.

Colhida a primeira safra, de produ-
¢do nacional estimada em 1,3 milhdo de
toneladas pela Companhia Nacional de
Abastecimento (Conab), o mercado pas-
sa a centralizar atengdes na safrinha, de
colheita iniciada em meados de margo.
Mesmo com o clima chuvoso de feverei-
ro a expectativa é de um produto de me-
lhor qualidade, o que pode se tornar um
diferencial para o produtor no momento
da comercializagdo. No Parand, onde a
4rea plantada com a segunda safra ficou
em 93 mil hectares — 42% inferior 4 ulti-
ma safra —, a previsio é de uma produ-
cdo de 114 mil toneladas. Incluindo a sa-
fra das aguas, de produgdo estimada em
368 mil toneladas, o estado tera uma pro-
dugdo de feijdo de 482 mil toneladas.
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Precos recuam
em marco

comercializagdo do boi gordo se-

gue seu caminho natural. Os pre-
¢os caminharam no sentido baixista ao
longo da segunda quinzena de fevereiro
e culminaram com uma baixa agressiva
no inicio de marco. Mas, este fato deve
ser considerado como plenamente natu-
ral para esta época do ano. Na verdade,
uma situacdo que ja deveria ter ocorrido
desde janeiro, somente ndo constatada de-
vido ao atraso na entrada da safra 2000 e
pelo fechamento das fronteiras do merca-
do do Mato Grosso do Sul. Agora, o0 mer-
cado entra naturalmente em um periodo
de pico de safra, em que os precos testa-
rdo um “fundo de pogo”, que sugere ser
de R$ 33,00/35,00 base Sdo Paulo. Os pre-
cos do boi gordo confirmaram a tendén-
cia para o més de marco. A baixa acabou
ocorrendo de forma natural no momento
em que o volume de oferta de boi para
abate cresceu em todas as regides do Pais.
O periodo de janeiro e fevereiro foi atipi-
co para o mercado interno. Basicamente,
isto ocorreu por dois fatores: a seca no
segundo semestre de 1999 e a criacdo da
zona livre de aftosa, a qual fechou as fron-
teiras do Mato Grosso do Sul para o mer-
cado paulista. Os pregos registrados no
mercado de boi gordo em janeiro e boa
parte de fevereiro devem ser considera-
dos niveis de entressafra. Ou seja, acaba-
mos prolongando a nossa entressafra por
30/40 dias.

Agora, estes dois parametros que fo-
ram utilizados como sustentagio de pre-
cos para o boi ao longo do inicio deste
ano 2000 perdem for¢a. Em primeiro lu-
gar, as boas chuvas das tltimas semanas
favoreceram uma condicio razoavel das
pastagens e um ganho de peso rapido para
o boi gordo. O boi que veio da entressafra
com 13/14 arrobas conseguiu, em janeiro
e fevereiro, recuperar o ritmo de engorda
e entrar em margo com pelo menos 16 ar-
robas. O fato elevou substancialmente o
interesse de venda ao longo da segunda
quinzena de fevereiro e margo chega com
o mercado plenamente vendedor e com
boa oferta disponivel.
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Depois, a questdo da “zona livre de af-
tosa”. Pela forma como foi adotada, re-
pentina e rompendo canais tradicionais de
distribuicdo, o mercado atacadista demo-
rou um pouco para reativar novos canais
de comercializacdo e até se reestruturar
para uma mudanga no perfil de negocia-
¢lo, passando da carne com 0sso para a
carne desossada oriunda do MS. Como
indicamos em nossas edi¢des, o mercado
teria um prazo para se readequar nesta
nova formula¢do de comércio atacadista
e, apos este periodo, o ritmo de comercia-
lizagdo tenderia a retomar a normalidade
mesmo com o mercado do MS fechado
para a carne com 0sso. Chegamos a este
inicio de margo com o atacado sem pro-
blemas para comercializar a carne do MS.
E claro que a logica e o perfil do atacado
mudaram. Mas, esta condi¢do ndo reve-
lou um fator sustentador de pregos no
meédio prazo.

De fato, o mercado procurou se rea-
dequar a esta nova condi¢do dos canais
de distribui¢ao, procurando mercados an-
tes pouco negociados, como norte do Pa-
rana, sul de Goias e Tridngulo Mineiro.
Porém, este fechamento do mercado do
MS trouxe uma baixa razoavel nos pre-
¢os do boi no estado. A diferenca entre os
pregos do boi no MS e em SP normalmen-
te ficavam em R$ 2,00 por arroba. Atual-
mente, esta diferenca estd em quase R$
5,00 por arroba. A concentrag¢do da com-
pra de boi em alguns poucos frigorificos
com desossa certamente é o fator princi-
pal da baixa, além, € claro, do fluxo tran-
cado de boi para fora do estado. Com pou-
cos frigorificos desossando, no estado, e
tendo uma margem de compra melhor no
boi em relagdo ao ano passado, as condi-
¢Oes de venda da carne desossada no mer-
cado paulista passaram a ser também mais
vantajosas devido a menor concorréncia
local. O MS hoje coloca carne desossada
no mercado paulista a pregos imbativeis
por outros estados e muito competitivos
perante o produto de Sdo Paulo.

BM&F - EXPECTATIVA DE PRECOS - SAFRA 2000
- BOl GORDO -

Fisico |

Com isso, o atacado demorou um pou-
co para se reestruturar, mas agora ja se
mostra com fluxo bem melhor no ataca-
do e combinando com a melhor oferta de
boi para abate referente a safra 2000, a
qual tem inicio apenas em marg¢o com
atraso de 60 dias pelo menos.

Mercado procura
novo patamar
de safra

questdo fica resumida em qual

serd o piso de pregos desta safra
2000. Pelo desenvolvimento do merca-
do, neste momento, e pelo volume de
gado disponivel para abril e maio, acre-
ditamos que Sdo Paulo testara niveis de
R$ 33,00 a 35,00 entre abril/maio. Como
toda a comercializagio esta atrasada, te-
remos uma concentragio maior de oferta
nas proximas semanas € com um merca-
do atacadista, aparentemente, saturado de
oferta de carnes. Note-se a superoferta
de carne de frango no mercado e os pre-
¢os praticados no frango vivo, os quais
atingiram irrisérios R$ 0,65 na altima
semana.

No Rio Grande do Sul, a situagdo nédo
se mostra muito diferente, até mesmo em
sua tendéncia. A inica diferenga € o atra-
so maior na oferta de gado pesado, devi-
do a seca mais prolongada no estado. Ha
pouco boi de bom peso em algumas re-
gides da Fronteira e este € o fato que vem
sustentando o mercado na faixa de R$
1,10 a vista até R$ 1,15 a prazo. Porém,
espera-se uma concentragdo maior de
venda em maio, mesmo porque com a
chegada do inverno é natural uma liqui-
dacdo de ofertas de safra, onde podere-
mos ver o mercado também procurando
um limite minimo de pregos, o qual po-
dera ser de R$ 1,00/1,05 por quilo vivo.

Fonte: Safras & Mercado
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Assine

DEPOIMENTO COM DARCY ZIBETTI, ESPECIALISTA EM DIREITO AGRARIO

= A
AREVISTA DO
LIDER RURAL ™

A REVISTA DO
LIDER RURAL

/ A revista A GRANJA vem ha mais de 50 anos informando o homem do
campo com matérias e artigos escritos por quem mais entende do assunto.
Sao matérias de todo o Pais e do exterior, com €nfase
na agricultura e pecuaria.

/ Vocé precisa estar bem-informado sobre o que esta acontecendo, novas
_ : técnicas, tecnologias de ponta, exemplos de pessoas/empresas
0 que o futuroireserva aos agricultores [ bem-sucedidas no ramo.

/ Tudo isso e muito mais vocé encontra nas paginas de

e r e c e b u A GRANJA mensalmente.

Egatas

[L\ssmando A GRANJA,
vocé recebe todo 0 ano i
( em setembro) © anuario |
A GRANJA DO ANO, |
o mais importante da |
agropecudria brasileira, !

com enderegos

/ A mais completa revista
sobre leildes e exposicdes
de gado e cavalos.
Cobertura das principais
exposicdes, grandes
campebes e seus
criadores, leildes, os
recordes, as medias,
agenda de leildes e feiras.
Enfim, tudo o que
envolve o criador de elite.

e produtos & servicos de
todas as empresas
relacionadas

com o agribusiness.

SUPERPRECOCE
Pecuaristas e fecnicos discutem
os nos da cadeia da carne Fr,n‘
de qualidade 1



A Empresa Grandespe Se-
mentes, de Elio Starlik & Fi-
lhos Ltda., presente no mer-
cado desde 1956, sediada em
Tapera/RS, realizou nos dias
16 e 17 de marco a terceira
edigdo do Grandespe Tecno
Show. O evento contou com
a participagdo do secretdrio
da Agricultura do Rio Gran-
de do Sul, José Hermeto Hof-
Jfmann. Entre os palestrantes,
estiveram o ex-ministro da

Agricultura e atual consultor

da Federacdo da Industrias
do Rio Grande do Sul (Fier-
gs), Francisco Turra; o cor-
retor de cereais Giovani Che-
rini; e Maria Emilia Bottini.
Nas estac¢des experimentais
Joram apresentados os novos
cultivares de soja: BRS-138,
BRS-153, BRS-154, produzi-
dos pela Embrapa; e CD-
202, CD-204, CD-205, CD-
206, CD-207, produzidas
pela Coodetec (Parand).
Dentre as novidades de vari-

edades de milho desenvolvi-
das pela Embrapa, desta-
cam-se a BRS-4157 (sol da
manhd) e a BR-5202 (pam-
pa), que serdo produzidas e
comercializadas pela Gran-
despe Sementes a partir des-
te ano. Tratam-se de milhos
varietais diretamente direci-
onados ao pequeno produtor,
com produgdo média de
6.000kg/ha em condigdes
normais. Ainda foram regis-
trados experimentos com
herbicidas, fungicidas e inse-
ticidas, bem como estdtica e
dindmica de maquinas e equi-
pamentos agricolas. A Gran-
despe, além da matriz em Ta-
pera, tem filiais em Ibirubd e
Colorado; postos de recebi-
mento de grdos no interior de
Ibiruba; e uma destilaria de
aguardente no Salto do Jacui.
Outros detalhes poderdo ser
esclarecidos pelo fone (54)
385-1144, ou pelo site
www.grandespe.com.br.

Agricultura na internet

mercado disponibiliza

mais um site para o
setor agropecudrio: é o
agrosite.com.br. A novidade
proporcionard negociagoes
simples e de uma ampla gama
de produtos como fertilizan-
tes, defensivos, mdquinas
agricolas, produtos veterind-
rios e todo o tipo de artigos
rurais. Também disponibiliza-
rd de um sistema de compra
e venda de produtos novos
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através de lances e pool de
compras e, em breve, estard
oferecendo parcerias e arren-
damentos.

Divulgagiio/Grandespe

Mais seguranca na lavoura

programa ‘Seguranga e

Satide no Campo’, que re-
ine as empresas DuPont, 3M e
Ansell, esta sendo divulgado
para diversos municipios brasi-
leiros. O objetivo principal do
programa ¢é de convencer la-
vradores a utilizar praticas de
seguran¢a no trato com defen-
sivos agricolas, incluindo a
utilizagdo de Equipamentos de
Protegdo Individual (EPIs).
Depois de implementado, em
etapa piloto, em cidades do
estado de Sao Paulo, o progra-
ma chega a outras regides,
com realizagdo de palestras,

sessoes de
treinamen-
to e distri-
buigdo de
material
diddtico
(cartilha e
video). A
legislagdo
brasileira
— Portaria 3067, de 12 de
abril 98, do Ministério do Tra-
balho — determina a todo em-
pregador rural a obrigatorie-
dade de fornecimento de EPIs
e o treinamento para sua ultili-
zagdo.

| SEGURANGAE |
SADE 10 GALLO.
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Leis de armazenagem sao alteradas

s propostas de alteracdo

das leis de armazenagem
e de classificagdo de produtos
vegetais foram aprovadas pela
Cdamara dos Deputados. A pro-
posta segue, agora, para o Se-
nado, e depois para sangdo do
presidente Fernando Henrigue
Cardoso. A nova Lei de Classi-
ficagdo desobriga os governos
federal e estadual a classifica-

rem os produtos em todas as
etapas de comercializagdo, ex-
ceto nas compras dos estoques
publicos e nos portos, aeropor-
tos e postos de fronteiras. A
classificagdo também podera
ser feita por entidades creden-
ciadas pelo Ministério, mas as
industrias processadoras ndo
podem ser, ao mesmo tempo,
classificadoras.

A o adotar a cana-de-acii-
car como cultura estra-
tégica, a Aventis do Brasil
inaugurou no dia 15 de mar-
¢o, em Ribeirao Preto/SP,
uma nova Unidade de Nego-
cios focada especialmente
neste commoditie. Para
quem busca a lideranga des-
te mercado, as metas estdo
bem tragadas: crescer 54%
no segmento de defensivos
agricolas para cana. “A cul-
tura devera responder por
US$ 50 milhoes, cerca de
12% do faturamento proje-
tado pela companhia para
este ano”, estima o presi-
dente da nova empresa (re-
sultado da fusdo entre a
AgrEvo e a Rhéne-Poulenc),
César Rojas. Para atingir
tal objetivo, a Aventis conta
com uma equipe de 19 espe-

Aventis investe pesado na cana

cialistas — 17 em Ribeirdo
Preto e os outros dois no
Nordeste. O lider de vendas
é o Provence, herbicida que
no terceiro ano de uso con-
solidou sua posicao. “Que-
remos atingir a cobertura de
700 mil hectares este ano”,
destaca Rojas. Aos investi-
mentos em pesquisas e de-
senvolvimento em geral
cabe uma fatia de 4% do fa-
turamento total da empre-
sa, dentre os quais também
esteve incluida a inaugura-
¢do em mar¢o da Unidade
de Negocios, em Ribeirdo
Preto, direcionada a citros
e demais culturas. No ano
passado, a Aventis faturou
no mercado interno cerca
de US§ 400 milhées e pro-
Jjeta para este ano um cres-
cimento geral de 33%.




empresa Irrigmanagment

S.A. ja faz parte da ‘fa-
milia’ Valmont. Considerada a
maior revendedora de equi-
pamentos de irrigagdo tipo pi-
vot central da Argentina, ird
trabalhar exclusivamente
com a marca Valley. Desde
outubro de 99, a fabrica da
Valmont, em Uberaba/MG,
estd se preparando para che-
gar a uma capacidade fabril
de 90 pivot/més. Com esta
aquisi¢do, a Valley terd domi-
nio de mercado, investindo
mais de US$ 1.000.000 este
ano para atender o mercado
da América do Sul.

Gente nova na GM
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General Motors do Bra-

sil esta com nova direto-
ria. No cargo de diretor-ge-
ral de Operagées Pos-Vendas
esta o administrador de em-
presas José Roberto Favarin.
Uma de suas principais me-
tas é consolidar a marca Che-
vrolet, reconhecida como a
numero um na satisfagdo do
cliente. O novo diretor-geral
da Administragdo da Quali-
dade para a América Latina,
Africa e Oriente Médio é Ya-
sufumi Oki. Outro reforgo
para quadro da empresa é
Luiz Carlos Maria Lacreta
(na foto), que passa a ocupar
o cargo de diretor da Unida-
de de Negocios de Caminhées
GMC e Vendas Diretas.

Divulgagio/Hortitee

Festas das flores

Halambra/SP ira sediar,
no més de junho, a séti-
ma edi¢do da Exposicdo Téc-
nica de Horticultura — Hor-
titec. Segundo seus organiza-
dores a feira é destaque no
setor, e tem como destaque a
importdncias das hortalicas e
flores. Uma das novidades
para este ano é a ampliagdo
das dreas destinadas a expo-
sigdo, que passam a totalizar
sete mil metros quadrados.
Durante a Hortitec estardo

Mais

comunicacao

m dos maiores provedo-

res de servigos via sate-
lite, a Telenor e a Nera —
maior fabricante de terminais
de comunicagdo via setélite —
lang¢aram, recentemente, no
Brasil, o GAN e o WorldCom-
municator. Trata-se do pri-
meiro sistema pessoal de co-
municagdo que oferece mobi-
lidade e cobertura global de
transmissdo de dados em alta
velocidade, utilizando a rede
de satélites Inmarsat, um gru-
po de comunicagdo via sate-
lite que atua em mais de 80
paises. Com este sistema, é
possivel enviar arquivos car-
regados, como fotos e videos,
além de transmitir e-mails,
obter informagdes on line e
realizar videoconferéncias.

ocorrendo eventos como En-
contro Brasileiro de Dirigen-
tes de Mercado (Ibraflor);
Reunido da Camara Setorial
de Flores e plantas do Esta-
do de Sdo Paulo; Reunido da
Cdmara Setorial de Hortali-
¢as, apresentagdo,; alem da
apresenta¢do da Associacdo
de Defesa Vegetal (Andef).
Para maiores detalhes da fei-
raofoneé (19) 3802-1724, ou
pelo site www. hortitec.com.br.

ftossanltiria

epresentantes do Minis-

tério da Agricultura e da
Satide, indiistrias de defensi-
vos, de laboratorios, de ONG s
e do Instituto de Defesa do
Consumidor formam o grupo
técnico que estd discutindo
tema residuos de pesticidas. O
grupo vem realizando reunides
mensais onde sdo discutidas
agdes conjuntas do governo e
iniciativa privada para o con-
trole de residuos de defensivos
em alimentos. Este controle é
importante para a saude dos
consumidores e para abertu-
ra de mercados externos ds
exportagdes brasileiras e é fei-
to segundo as normas do Co-
dex, que define entre outra
coisas, os indices maximos de
aceitacdo de residuos de de-
fensivos para cada tipo de ali-
mentfto.

DURANTE o més de abril,
a Universidade Federal de
Vicosa (UFV), em Minas
Gerais, estard oferecendo
o curso ‘O que o veterind-
rio deve saber sobre nutri-
¢do de ruminantes’. Serdo
abordados assuntos como:
conceitos basicos de nutri-
¢do, fibra, energia, prote-
ina, consumo de alimento
etc. Pormenores pelo fone
(31) 899-1438.

NO DIA 13 de abril,
a Embrapa Pecudria
Sudeste, sediada em
Sao Carlos/SP, promo-
ve um dia-de-campo
sobre manejo intensivo
de pastagens para gado
de corte. Outros deta-
lhes pelo fone (11) 261-
5611, ou pelo e-mail:
sac@cppse.embrapa.br.

A ESCOLA Superior d_e
Agricultura ‘Luiz de Quei-
roz’, de Piracicaba/SF, re-
alizard no dia 7 de maio,
0 3°Curso de Turismo Ru-
ral. O programa do even-
to inclui, entre oulros, d
caracteriza¢gdo e o0 pano-
rama do turismo rural,
metodologia de elabora-
¢do de projetos, adminis-
tragcdo do empreendimen-
to etc. Maiores informa-
¢bes pelo fone (19) 422-
9197.

INFORMATICA Aplica-
da a Bovinovultura (Lei-
te e Corte) é o titulo do
curso que a Fundacio de
Estudos e Pesquisas em
Agronomia, Medicina Ve-
terindria e Zootecnia (Fu-
nep), de Jaboticabal/SF,
estd oferecendo no dia 6
de junho. Informacdes
pelo fone (16) 323-1322,
ramais 219, 224 ¢ 230.
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Credibilidade para analise da agua

O Laboratorio
de Analise de Solo
e Plantas (Lasp),
da Embrapa Solos,
do Rio de Janeiro,
esta entre um dos
mais bem-equipa-
dos laboratérios de
guimica analitica
do Brasil. A Em-
brapa Solos esta
inscrita no progra-
ma da Universida-
de de Wagenin-
gen, Holanda —
que faz controle de 2
qualidade de mais de 300 laboratorios
de analise de solos e plantas de todo o
mundo. O Lasp foi escolhido, recente-
mente, pela CEDAE e pela Universida-
de Federal do Rio de Janeiro para reali-
zar analises fisico-quimicas em amos-
tras de agua, suspeitas de estar conta-

Fungos monitorados

Com objetivo de reduzir perdas em
lavouras, ocasionadas pela presenga de
fungos, o agronomo Modesto Barreto,
professor da Faculdade de Ciéncias
Agrarias da Universidade Estadual
Paulista (Unesp), campus de Jabotica-
bal/SP, desenvolveu um sistema que
possibilita a previsdo de ocorréncia de
doencgas em plantas. O sistema funcio-
na vinculado a uma estagio meteoro-
logica instalada dentro da lavoura. As-
sim, enquanto a estagdo mede a condi-
¢do climatica do momento — tempera-
tura e umidade relativa do ar —, o sis-
tema vai prevendo qual o tipo de fun-
go que pode atacar a plantagio, diante
daquela situag@o. Para cada doenga de
planta correspondem uma temperatura
e uma umidade, que propiciam o seu
desenvolvimento. Um exemplo disso é
a “requeima”, doenga que ocorre em
épocas de baixa temperatura e alta umi-
dade, muito temida pelos agricultores
pela rapidez com que evolui e destroi a
plantagado. “Com os dados fornecidos
pelo sistema e pela estagdo meteorol6-
gica, posso prevenir o agricultor se ha
ou nao necessidade de pulverizagdo
com fungicidas, principais herbicidas
utilizados”, completa Barreto.
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minadas com chumbo, por ser conside-
rado um laboratorio com total isengdo e
credibilidade. Adicionalmente, a Em-
brapa Solos coordena o Programa de
Analise de Qualidade de Fertilidade
(PAQLF), com 77 laboratérios de ana-
lise de solos.

Salve, salve a emal!

A ema — ave ca-
racteristica da Améri-
ca do Sul — pode sair
da lista de animais
ameagcados de extingéo.
A Faculdade de Medi-
cina Veterinaria e Zoo-
tecnia (FMVZ), da Univer-
sidade de Sao Paulo (USP), esta
realizando um estudo de inse-
minacdo artificial em emas. <% £
Este estudo visa ndo so6 a preservagio de
espécies, como também uma futura utili-
zagdo para pecudria alternativa. As chan-
ces de sucesso sdo grandes, pois a ema
pertence ao mesmo grupo que o avestruz
€ 0 emu, cuja carne ja ¢ amplamente con-
sumida na Europa e nos Estados Unidos,
respectivamente.

Divulgagio/Embrapa

Tecnologia de ultima

geracao

A empresa Caterpillar do Brasil esta
implantando um sistema pioneiro para
monitorar o nivel de ruido nos tratores.
O projeto foi desenvolvido pela Briiel &
Kjaer, juntamente com o Centro de Tec-
nologia da Caterpillar, nos Estados Uni-
dos. O equipamento ja esta sendo utili-
zado para realizar testes nos produtos
fabricados pela empresa, atendendo os
requisitos exigidos nos mercados euro-
peu e americano e, futuramente, no Mer-
cosul. O sistema permite que uma Gnica
pessoa conduza o teste, utilizando um /ap
top para transmissdo dos dados ao com-
putador central. Durante o teste sdo mo-
nitorados os ruidos do ambiente e da
maquina, a temperatura e a velocidade
do vento.

Diagnostico virtual

A Embrapa Informatica Agropecudria,
com sede em Campinas/SP, colocou na
internet um sistema gratuito de diagnosti-
co de doengas do milho. Antes de aces-
sar o endereco www.cnptia.embrapa.br, o
produtor deve observar a aparéncia das
plantas doentes. Na pagina, o usuario deve
clicar pela ordem em: “Diagnose Virtual

~ — Doengas do Milho”, “Sistema Especi-

alista para Diagnostico de Doengas do
Milho” e “Consulta”. Nessa tltima jane-
la, o produtor tera acesso a uma questio-
nario sobre os sistemas das plantas. Por
meio de fotos, o sistema pede para que o
produtor marque a que mais se assemelha
aos pés de milho de sua plantagdo ataca-
dos por pragas. Analisando as respostas
dadas, o sistema indica o nome da doen-
¢a. Este projeto foi desenvolvido em par-
ceria com a Embrapa Milho e Sorgo, de
Sete Lagoas/MG. Fonte: EBN

Esta é mais vitaminada

Langada, recentemente, a variedade
de cenoura com 35% a mais de vitami-
na A. E a alvorada, cultivar desenvolvi-
da pela Embrapa Hortalica, sediada em
Brasilia, que surge como mais uma al-
ternativa de renda para pequenos agri-
cultores do Centro-Sul, responsaveis por
60% da producdo nacional. Até o final
do ano, a Embrapa disponibilizara se-

mentes do cultivar para as companhias
interessadas em distribui-las no merca-
do. Segundo a Embrapa, em um ano, o
consumidor po-
dera ter a cenou-
ra a mesa. A ex-
pectativa é a de
que ela conquiste
10% do mercado
a partir do ano que
vem.




”OVIDADES NO MERCADO

M Garreta-tanque especial

A empresa Me-
pel apresenta a car-
reta-tanque especial
para combate a in-
céndio com bomba
4” e capacidade de
carga 60m’ por
hora. Equipada com
duas plataformas,
uma do canhdo mo-
nitor de trés posi-
coes, atingindo a
uma distincia de até
40 metros, € a outra
com mangueira de
1,5” com bico regu- '
lavel na ponta para dissipar focos de {020
remanecentes. Outras vantagens: duas
valvulas de alivio que possibilita malor
economia de dgua no momento do com-
bate ao incéndio; mangueira de carga 4

I Semente mais sadia

Divulgagiio/Sementes CRA

Para acabar com um dos sérios pro-
blemas que atacam a armazenagem de
gros: 0s insetos, a Sementes CRA estd
langando a semente de aveia-preta trata-
da. E o Insecto, um pé utilizado direta-
mente na semente, que absorve a cama-
da protetora de cera que recobre o corpo
dos insetos. Isto provoca a perda de dgua
com conseqiiente desidratagdo e morte
das pragas entre 2 a 14 dias ap6s exposi-

do, agindo somente sobre os individuos
adultos e larvas. O Insecto é um produto
natural, orgénico, ndo tem cheiro, ndo
mancha a apresenta alto grau de eficién-
cia no controle de insetos em produtos
armazenados secos. Central Rio-gran-
dense de Agroinsumos — CRA, Estra-
da Arrozeira, 90, CEP 92990-000, El-
dorado do Sul/RS, fone (51) 481-3377,
ou disCRA: 800-4159.

com 5,5 Metros; umg

no suporte; e pinturar?ndt: ;Z Eelcne s
anteoeaive Mepei) Rua Fiorelo lr)lgue
zeta, 327, CEP 9993 -000. Estaca i
fone (54) 337-1414, > EStacao/RS,

B Produto cop,
embalagem el

Nova embalage -
possibilita dos ﬁf'so?d‘; o 2 die
novidades da Schering ployeh Vetoring.
11a para seu produto antimastitico Gento-
cin* Mastite. As duas apresentagoes de
Gentocin — 150 e 250mg — passam a
contar com uma canula que permite duas
maneiras de aplicar o Produto, de acordo
com a Qrc?feréncia do veterindrio: inser-
¢ao tradicional e a inserczo parcial da ca-
nula. O Gentocin* Mastite 150mg, em sua
embalagem branca, € ideal para o trata-
mento de animais de pequena e média pro-
dutividade. O Gentocin* Mastite 250mg,
em embalagem amarela, ¢ indicado para
animais de alta produtividade e casos de
recidivas de tratamento com outros pro-
dutos. Indistria Quimica e Farmacéu-
tica Schering-Plough S.A., Rua Alexan-
dre Dumas, 2220, 8° andar, CEP 04717-
004, fone (11) 5181-7005, ou Central de
Atendimento 0800-117788.

Divulgagio/Mepel

Divalga¢do/Schering-Plongh

I Novo antiparasitario

A Virbac do Bra- g
sil — multinacional |
francesa especializa-
da em satde animal
— estd lancando o
Ricoplus, um antipa-
rasitdrio interno de
amplo espectro. O
produto — formula-
do com 15% de sulféxido de albendazo-
le — atinge os parasitas em todos os es-
tagios: elimina as larvas e formas imatu-
ras dos parasitas, diminuindo a infesta-
cdo das pastagens e retarda a recontami-
nacdo dos animais. O Ricoplus ainda
combate a cisticercose bovina e é comer-
cializado em frascos de 250 e 500ml,
adaptdveis ao tamanho do rebanho. Vir-
bac do Brasil, Av. Engenheiro Eusébio
Stevaux, 1368, CEP 04969-000, S3do
Paulo/SP, fone (11) 521-7009.

Divulgagio/Russo

[ Tecnologia para a
agricultura

i
-

Divulgag@io/Valtra

A nova linha de tratores Valtra Val-
met ja estd no mercado. E linha pesada
‘Nova Geracido’. Os novos modelos —
com motores Valmet de 125 a 170cv e
tracdo 4x4 — tém menor nivel de ruido
com torque méximo constante, na faixa
de rota¢io normal de trabalho. Os equi-
pamentos possuem sistema hidrdulico
que aceita até quatro vélvulas de dupla
acio de destrave automético e coletor de
6leo (ecolégico). Além disso, 0 novo
conjunto de transmissdo tem maior fa_ci-
lidade de acionamento da TDP, maior
vida ttil, radiador de 6leo mais eficien-
te, acionamento da tra¢do dianteira e pe-
dal de bloqueios separados da platafor-
ma. Valtra do Brasil S.A., Rua Capi-
tdo Francisco do Brasil, 695, caixa pos-
tal 2552, CEP 08740-300, fone (11) 470-
2119, Mogi das Cruzes/SP.
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ONTO DE VISTA

omando esforcos no agribusiness

avalanche de fusdes, que

desde ha alguns anos vém

acontecendo em todos os seg-
mentos de negdcios mundo afora, ¢ uma
tendéncia que veio para ficar. E inega-
vel que, cada vez mais, as empresas ne-
cessitam de altos investimentos para
obter a competitividade necessaria e
evoluirem. E esses recursos nem sem-
pre estdo disponiveis no mercado finan-
ceiro, ou nem sempre o mercado finan-
ceiro, através de seus investidores, esta
disposto a alocar recursos em uma em-
presa que, por mais que cresga, jamais
atingira o topo. Por isso vemos tantas
fusdGes em mercados desde os mais tra-
dicionais como o automobilistico, pas-
sando pelos mais ortodoxos como o fi-
nanceiro até chegarmos aos novos ne-
gbcios como o de telecomunicagdes,
midia interativa e até o de entretenimen-
to.

No caso da Aventis, por exemplo, re-
sultado da fusdo entre a francesa Rho-
ne-Poulenc e a alema Hoechst, toda a
cadeia — direta e indiretamente envol-
vida —, passando pelas pessoas que nela
trabalham e, principalmente, nossos cli-
entes, acabaram obtendo melhorias e be-
neficios com a unido. A Aventis atua no
segmento das ciéncias da vida.

Na verdade, as ciéncias da vida es-
tao por tras de grande parte do que acon-
tece no desenvolvimento de novas pes-
quisas contra doengas e pragas, cujos
resultados propiciem melhoria na sai-
de humana, animal e produg¢ao agricola
segura e eficaz. Assim, nesta nova em-
presa, a expressao ciéncias da vida re-
fere-se aos negocios desenvolvidos nas
areas farmacéutica, agricola e veterina-
ria.

A Aventis, palavra nova adotada por
ser de facil prontincia em diferentes idi-
omas, também nasceu lider mundial nes-
tes segmentos. Com presenga em mais
de 150 paises, ela possui duas frentes
de atuagdo: a Aventis Pharma e a Aven-
tis CropScience. Juntas, as empresas que
formam este novo grupo serdo respon-
saveis por um faturamento de US$ 23,5
bilhdes neste ano e empregam 90 mil
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Divul;

Cesar Rojas ¢ diretor-geral da Aventis
CropScience do Brasil

pessoas. O brago agricola, a Aventis
CropScience, terda um faturamento de
USS 6,3 bilhdes e 16 mil empregados.
No Brasil ela também nasce lider no seg-
mento de defensivos agricolas. Com um
market-share de 16%, a nova empresa
projeta um faturamento de US$ 400 mi-
lh&es para este ano.

No Brasil a Aventis CropScience
possui duas fabricas, uma estagio agri-
cola experimental e 11 unidades de ne-
gocios em regides estratégicas e nasce
com um portf6lio invejavel de produtos
que atendem as necessidades das nossas
principais culturas agricolas. As fabri-
cas estdo localizadas em Portdo/RS, e em
Suzano, SP. A empresa possui ainda
centros de pesquisa localizados nos
EUA, Bélgica, Gra-Bretanha, Franga,
Alemanha e Japio.

Acima discorri sobre as dificuldades
de se obter cada vez mais e mais recur-
80s para investir. Agora esclarego que
um dos segmentos onde os investimen-
tos sdo extremamente pesados é o das
ciéncias da vida. Por isso, a criagdo de
um grande grupo como a Aventis torna-

se, mais que necessario, uma exigéncia
pois, cada vez mais, os investimentos em
pesquisa e desenvolvimento (P&D), que
ddo condigdes de as empresas inovarem
e oferecerem produtos com maior valor
agregado, ficam maiores.

A tinica maneira de uma empresa ob-
ter perenidade e poder gerar mais recur-
sos para investir em P&D ¢ somando
forgas. Esses fatores, aliados a globali-
zagdo, foram os responsaveis pelas gran-
des fusdes, inclusive a que gerou a
Aventis que terd o maior orgamento em
P&D da histéria do setor: 15% do fatu-
ramento total. Portanto, ndo estranhem
se, no curto para o meédio prazo, outras
movimentagdes visando mais fusdes ou
aquisi¢des entre as fop ten do setor ve-
nham a ocorrer.

Para o distribuidor dos produtos de
uma empresa como a Aventis, bem como
para o agricultor, a fusdo foi benéfica.
O distribuidor viu concentrar um volu-
me maior de produtos nas maos de um
unico produtor, e isso lhe da maior ga-
rantia de reposi¢do, agilidade de aten-
dimento e condi¢des melhores de nego-
cia¢do. Para o agricultor a chance de ter
a disposi¢@o, cada vez mais, produtos
performantes e de tltima geragdo que
melhoram o desempenho e a qualida{ie
de sua produgdo é uma vantagem poIs,
consequentemente, isso resulta em mais
lucros e menos riscos. Para o consumi-
dor, além da abundincia com qualida-
de, o grande diferencial é poder consu-
mir produtos tratados com o que hé de
mais sério, seguro ¢ avangado no mun-
do.

Por todos esse motivos, e para gerar
essa sinergia que faz prevalecer a quali-
dade de vida e a produtividade, pode-se
afirmar que a chamada onda de fusdes €
uma moda que veio para ficar. No mun-
do de hoje, onde as quebras das barrei-
ras de tempo e lugar estdo cada vez mais
instantineas, a luta pela competitividade
e a obrigatoriedade de fornecer novas
tecnologias aplicadas a todos os segmen-
tos que visam o beneficio da humanida-
de, obrigam as empresas a investir. E para
isso, elas precisam somar forgas. F




Em 1965, saia da unidade da SLC em
Hon._zontina, no Rio Grande do Sul, a 65-A,
a primeira colheitadeira automotriz fabri-
cada no Brasil. Mais do que um desafio para
a SLC, foi um verdadeiro avango para a agri-
cultura brasileira. Hoje, a SLC - John Deere

A SLC - John Deere
comegou uma
revolucdao em 1965
€ nunca mais parou.

comemora este fato como um marco de seu
pioneirismo e de sua constante busca por
inovacdes que possam satisfazer cada
vez mais as necessidades do produtor rural.
Este é o compromisso da SLC - John Deere:
estar sempre na frente oferecendo o melhor.

ESCALA




ACREDITAMOS EM OPORTUNIDADES IGUAIS

INDEPENDENTEMENTE DE RACA, CREDO, SEXO,

REINO, TRIBO, CLASSE, ORDEM, FAMILIA, GENERO OU ESPECIE.

Os seres vivos sdo interdependentes. Dessa forma, sem o apoio  para sempre quando as espécies sio extintas. Informacdes que
de milhdes de espécies, a sobrevivéncia humana nio estaria  oferecem solugdes inéditas para a agricultura, a nutrigio e a
garantida. Biodiversidade é o nome que se dd a essa variedadee ~ medicina.

dependéncia entre as espécies. E isso interessa especialmente 8~ Para atender uma populagio

Monsanto. Pois nosso trabalho depende de descobertas no  que esti crescendo. MONSANTO

mundo das informacdes genéticas. Informagées que se perdem  Emum planeta do mesmo tamanho.  Alimento - Saiide = Esperanga™




