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DEPOIMENTO

Volatilidacde € o nome do jogo

) olhar azul da pequena Jiilia, 2 anos, abre-se ilu-
[} minando toda a cobertura do prédio niimero
4" 200, da rua Carlos Chagas, situado no centro de
Porto Alegre, de onde se pode enxergar os navios ancora-
dos e as verdejantes ilhas do Guatba. O pai, Antonio Sar-
tori, diretor analista da Brasoja, Corretora de Cereais Ltda,

lhos do primeiro casamento, Carolina, 16, Guilherme 13,
e Carlo, 11. Além, é claro, do sécio, o americano David
Brew, dos funciondrios da corretora e algum cliente ou
convidado da empresa. Sem falar nos churrascos das sex-
tas-feiras, quando os convidados tém a gravata cortada
e dependurada em um alpendre. E neste ambiente aco-

abandona momentanea-
mente sua agitada vida
de corretor e analista de
mercado — que comeca
as Sh da manha com a
leitura de jornais e segue
com o acompanhamento
das bolsas de Chicago e
da Europa, mais fecha-
mentos de negocios via
telefone — e beija a ca-
cula que vibra e murmu-
ra tropegas frases infan-
tis. A pausa também é
utilizada para o almogo
(com verduras colhidas
de uma improvisada hor-
ta no alto da cobertura),
uma espécie de confrater-
nizacdo didria com a
mulher, Carolina, e os fi-

Antonio Sartori, diretor analista da

Brasoja: o segredo estd na andlise das informacoes

e na selecdo das fontes

lhedor que vive Sartort,
filho de imigrantes itali-
anos, de 53 anos, um
conceituado corretor de
cereais e analista de mer-
cado, palestrante de atu-
acdo destacada e atual-
mente coordenador da
divisdo de Agribusiness
da Federagdo das Asso-
ciacoes Empresariais do
Rio Grande do Sul (Fe-
derasul). Um homem
que tem contatos didri-
0s com oS maiores ex-
portadores de soja e ou-
tras commodities do
mundo inteiro e possui
posicionamentos fortes
sobre os assuntos da
agricultura brasileira.

Paulo Mendes

A Granja — Como aconteceu a cri-
acdo da Brasoja, quem comecgou o
processo e quais os objetivos da em-
presa?

Antonio Sartori — A Brasoja co-
meca em 1975, com o nome de Bron-
ger & Companhia Ltda, por Lutz Bron-
ger. Fomos sécios por 15 anos, até
1990, quando ele entdo decidiu parar de
trabalhar. Como eu e Lutz éramos mui-

to amigos, resolvemos trabalhar juntos
e um ano depois passei a fazer parte da
sociedade. Comecei a trabalhar com ele
em abril de 1975 e quando chegou o fi-
nal do ano decidi dar um novo rumo a
minha vida. Vendi uma Brasilia amarela
que eu tinha, fiz trés meses de alemio,
trés meses de inglés, e com o dinheiro
que havia conseguido, fiquei 58 dias na
Europa e nos Estados Unidos. Visitei

|

Hamburgo (Alemanha), Roterda e Ams-
terda (Holanda), Genebra (Suica), Roma
(Itilia), os grandes centros comerciais
da Europa. Depois fui para Nova lor-
que, Chicago, Menphis e New Orleans
(Estados Unidos), onde fiz contatos e
obtive informacgoes e novas idéias de
mercado. Assim, a Bronger passou a se
reposicionar com os compradores eu-
ropeus. Depois dessa viagem, deixamos
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de trabalhar com corretor na Europa e
fazer ligacdo direta entre nossos ven-
dedores e os grandes compradores
mundiais e com a Bolsa de Chicago.
Isto €, mostrei para ele uma nova visu-
alizacdo do cendrio. Ele me disse “que-
res ser meu s6cio? Te dou 20% da
empresa’.

Se tu tiveres
conhecimento sempre
estara bem colocado

EE—— S

P — Esta decisao de viajar foi uma
busca de novos conhecimentos?

R — Sou filho de i]nigra_ntes e Vivi
minha inféncia sob o medo da guerra
fria, com 0 comunismo sendo uma pre-
ocupagdo constante. O nosso entendi-
mento sempre foi de que vocé precisa
ter um capital de conhecimento. Ao in-
vés de comprar agoes ou aplicar dinhei-
rO na poupanca, simplesmente investi em
conhecimento.

P — Que lembrancas vocé guarda
desse periodo e como chegou a esta
cobertura?

R — Um belo periodo. Trabalhdva-
mos no Edificio Coliseu, de onde en-
xeregiavamos da janela esta cobertura que
considerdvamos o lugar de sonho para
um escritério. Um dia vim até aqui, onde
funcionava um escritério de engenha-
ria, procurei pelo dono e perguntei se
queria vender. Ele me respondeu que
sim, mas que tinha alugado por um ano.
Entdo acertamos o preco e passado esse
tempo mudamos para cd. Hoje a Braso-
ja é um ponto de encontro, fica na en-
trada de Porto Alegre, quem chega do
interior, chega do aeroporto, fica facil o
acesso. Sempre temos, todos os dias no
almoco, gente nos visitando. Temos 14
boxes no estacionamento a disposi¢ao
para estacionar. Nesses encontros tra-
tamos sobre o mercado e os negécios.
A Brasoja é, hoje, um ponto de encon-
tro do agronegocio gaticho.

P — Qual é o perfil da empresa e
que tipo de servico a Brasoja presta
atualmente aos seus clientes?

R — Perfil da Brasoja é praticamente
o mesmo desde que foi fundada, pois
continua sendo uma corretora de mer-
cadorias, fazendo o mercado interno
brasileiro de soja, milho e trigo, além de
exportagdes de soja, 6leo e farelo para a
Europa e Asia e, eventualmente, como
ja aconteceu, com importagdes de soja
do Mercosul ou mesmo dos Estados
Unidos em 97. Em relacdo ‘a correta-

gem’ eu digo o seguinte: o negécio €
uma conseqiiéncia, a idéia, o entendi-
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mento € levar informagOes para o com-
prador e para o vendedor. Dar uma
transparéncia de mercado, aproximar as
partes. Nosso objetivo ndo € o negdcio,
0 negdcio € uma conseqiiéncia disso.
Queremos deixar nossos clientes bem
informados e, consequentemente, via-
bilizar negécios que sejam bons para os
dois lados. O cliente ndo é chamado para
realizar negécios, ele € informado, o
negoclo passa a ser uma conseqiiéncia,
quando comprador e vendedor entendem
que € 0 momento correto.

P — Que volume de cereais a Bra-
soja faz girar hoje no mundo?

R — E um volume importante, mas
prefiro nao divulgar, pois ainda enten-
demos que o segredo € a alma do neg6-
cio e um dos pontos fortes do perfil da
empresa e do servico que ela presta cha-
ma-se “confidencial”. Este confidencial
nao € contar baixinho um assunto, € de-
cididamente nao contar.

O produtor precisa ter
um entendimento
pragmatico e profissional

P — Onde estao os clientes da
corretora, sdo s6 gaichos ou de to-
dos os estados brasileiros?

R — A Brasoja estd estendendo a sua
participagio no mercado brasileiro. Co-
megamos operando apenas dentro do Rio
Grande do Sul, mas atualmente traba-
lhamos em todo o territério nacional,
tanto no mercado interno como no se-
tor de exportagdo. A maioria dos nos-
sos clientes ainda é gaicha, mas temos
negécios em Paranagud/PR e no Cen-
tro-Oeste, principalmente com exporta-
cdo.
P — Qual é o perfil dos clientes

da Brasoja?

R — Nossos clientes sdo os gran-
des compradores mundiais, 0S gr_and/es
players e trades mundiais, sa0 as m_dus—
trias, os exportadores, as cooperativas,
comerciantes e grandes produtores de
cereais.

P — Como a empresa faz o acom-
panhamento das bolsas?

R — Estamos absolutamente ligados,
diretamente linkados, tanto que o meu
s6cio David, possui em casa um com-
putador ao lado da cama, onde acom-
panha as cotagdes da bolsa de Chicago,
que comega a operar durante a noite aqui
no Brasil. Portanto, temos um monito-
ramento que ndo € restrito apenas aqui

ao escritério, das 8h da manha as 18h,
mas durante o pregao da bolsa de Chi-
cago que é uma referéncia de prego.

Neste més de novembro, por exemplo,
o hordrio do pregao, aqui para nés, bra-
sileiros, acontece das 12h30min as
16h15min. Neste periodo é onde se con-
centra o maior volume de negécios, in-
clusive para nés. Temos as cotagdes no
video, com um atraso menor de 10 se-
gundos e isso € uma referéncia de pre-
¢o para que o comprador possa fazer
suas posi¢des e fixar o preco da impor-
tacao.
P — Qual € o principal desafio
atualmente, do produtor brasileiroo’
R. — Primeiro, precisa ter um en.h
tendimento pragmadtico da sua ativida
de. E uma atividade que visa a busca (g
diferenca entre areceita e a despesa Is.ta
chama-se lucro. Para isso é p ey
primeiro, um célculo de cust
do; precisa de uma estratégia
cializacdo definida, pois nig
balhar como produtor e trabalhar cq
especulador. Precisa de uma estratérqo
para passar a comercializar na medigciz
em que realize lucro. Nio h4 maior rig
co do que o enfoque emocional na deci_
sdo comercial. Para que este risco se; ;
minimizado € preciso uma estratégia dja
finida a priori. Ninguém se arrepen (Eli..
por realizar lucro. Existe arrependim i
to por per’der dinheiro. Outrg ponto en-
portante € que o produtor deve se dém_
dir por uma atividade competitiva e i3
vel de economia mundial. Isto & nrll:l ?tL
iin;.portante, POIS significa produtivida(z
P — E o que fazer
petitivo e permanecer
R — Precisa de um
sional e pragmaético da g s
Nio pode apenas se Preogﬁ;:rweldade'
duzir custos. Vocé tem duag &‘Gem re-
permanecer no mercado: reduzirs Parg
tos ou aumentar a produtivigaq Cus-
entendo que quando uma €mpre ¥
cura reduzir custos, ela tep, 53 pro.
chances de ficar no caminhg, Og_r ande
tante € o aumento da competiti1
atraves de maior produtividg e \'
réncia nunca pode ser o vizinp,,
mas 0 vizinho do outro Jadg d
aquele que estd na ponta, Nec: ; ;
de uma visdo globalizady ¢ a -Ssltamos
ma localizada. 8IC de fo,.
P — Qual a Perspectiyg
safra de verao brasileirg 2
R — Quando se analisg Merc
MOS qUe COMEEAr Com um epf, ado, te.
damental, ou seja, a relacig dCIUe fun-
¢d0, consumo e estoques. Ume Prody-
fundamentalista, a médiq ¢ lon enfoque
para o agronegocio brasileirg § Odf g
ticamente otimista. A produgzio m aga_a_
de cereais 2000/ 2001 e

1S » Segundo o tilti-
mo relatério da FAQ, serégde 1,8(;(;] lbt:

€cessdrio,
0s defini-
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lhdo de toneladas. Dividindo pela popu-
lacdo de 6,1 bilhdes de pessoas no final
de 2000, vamos ter um consumo mé-
dio per capita de 315 quilos por pes-
soa/ano. Em uma projecdo até 2025, a
mudanca de habitos alimentares, o au-
mento do poder aquisitivo e o crescimento
da atividade econémica mundial deverdo
elevar o consumo per capita para 350 qui-
los/pessoa/ano. Isto significa que a ne-
cessidade de cereais em 2.030 vai ser de
2,8 bilhoes de toneladas.

P — De onde saira essa producio?

R — 20% das fronteiras agricolas e
neste caso, o Brasil, € a maior fronteira
agricola do planeta. Os restantes 80%,
em aumento de produtividade. De novo,
o Brasil esta presente, pois nossa produ-
tividade € muito menor do que a da Chi-
na ou a dos Estados Unidos. Portanto,
as perspectivas a médio e a longo prazo
sdo absolutamente otimistas. A curto
prazo, o agribusiness brasileiro e a agri-
cultura brasileira passam por um pro-
blema: o de ser competitivo contra os
29 paises da OCDE (Organizagio para a
Cooperagdo e Desenvolvimento Econd-
mico) que s6 em 2000 vao gastar US$
362 bilhoes em subsidios agricolas. Mais
a Unido Européia, que gasta 55% do seu
or¢gamento comum em subsidios agri-
colas. Portanto, o produtor brasileiro é
competitivo dentro da porteira, mas tem
dificuldade de sé-lo dentro do mercado
globalizado.

A agricultura brasileira
nao é problema, ela
tem problemas

P — Certo, mas qual é a solucio?

R — A solugdo para a agricultura
brasileira passa pelo Itamaraty. Passa
pelas tratativas do Itamaraty. em Bru-
xelas, junto & OMC. Nossos embaixa-
dores precisam estar melhor assesso-
rados para lutar pelo Brasil junto as gran-
des poténcias. O Brasil nao subsidia a
agricultura porque nao entende a agri-
cultura como atividade produtora de ri-
queza. Entende a agricultura como um
foco de problemas. Mas a agricultura
brasileira nio é problema, ela tem pro-
blemas. Portanto, a andlise tem que ser
macro e de longo prazo, acreditando que
este cenério possa ser revertido. Em-
bora os subsidios do Primeiro Mundo
se mantenham nos mesmos niveis, com
o crescimento da populagdo, eles teri-
am, percentualmente, uma influéncia
menor e o Pafs passaria a ser mais com-
petitivo, tendo como conseqiiéncia pre-
¢os dolarizados e mais altos do que te-

mos hoje. Os pregos das commodities
agricolas, tanto dos cereais como das
oleaginosas, estdo abaixo do valor. Um
exemplo claro disso € o que aconteceu
com o petrdleo.

P — Isto nao indica que os precos
dos cereais hoje estio muito aquém
do valor real?

R — Exatamente, prova que toda dis-
torcdo exagerada de um lado, provoca
uma reagao de maior intensidade no sen-
tido contririo. E como temos precos
agricolas historicamente baixos, acredi-
to que quando esta corregdo ocorrer, ela
sera feita em uma velocidade muito gran-
de. Isto nos leva concluir que volatilida-
de é 0 nome do jogo. O produtor precisa
estar preparado para esperar o inespera-
do. Estamos, em nivel de precos, muito
préximos do fundo do pogo, a ndo ser
que o contexto especulativo mundial
cave o0 pog¢o ainda mais fundo.

P — Como o produtor deve se pre-
parar para esperar o inesperado?

R — Em primeiro lugar, estar men-
talmente aberto para isto. Segundo, es-
tar aberto para aceitar mudangas e, em
terceiro lugar, ser bem informado. Por
fim, entender que a informacgdo ndo € o
suficiente, pois existe hoje um mar de
informacdes disponiveis, acessiveis e ba-
ratas. O segredo estd na andlise da in-
formagao e na sele¢@o das fontes dessas
informacaoes.

P — A falta de infra-estrutura nao
compromete o planejamento?

R — Diz-se que o dinheiro chama
dinheiro. Quem tem dinheiro vende quan-
do quer; quem ndo tem, vende quando
precisa. Quem precisa pagar contas ou
estiver endividado ndo adianta ter uma
estratégia mercadolégica, pois ndo de-
pende dele e sim dos vencimentos de
suas contas, se for honesto e quiser hon-
rar seus compromissos. Agora, o pro-
dutor que pode delinear uma estratégia
de comercializacao, este pode definir
quando vender.

A inddstria de soja
nacional esta
numa situacao delicada

P — E verdade que o mercado ex-
terno esta favoravel apenas para a
exportacio de graos?

R — Esta € uma afirmativa simplista
e de dominio publico. O que acontece é
que depois da crise de 1997, o sudeste
asidtico passou a proteger a sua indis-
tria local com uma taxac@o de 13% para
as importagoes de farelo, contra 3% na
importag@o de soja. Com isso, a China

aumentou suas importacdes de soja em
detrimento das importacdes de 6leo e fa-
relo. Quem foi o grande prejudicado en-
tre Brasil, Estados Unidos e Argentina?
O Brasil, porque depois da Lei Kandir,
quando se tinha 13% de ICMS na ex-
portacdo, 11,1% na exportacado do fare-
lo e 8% na importagao de 6leo. Com a
eliminacio total dessas aliquotas, tornou
a indistria brasileira menos competiti-
va, pois passou a Comprar soja no mer-
cado interno na paridade da exportacéo.
A Argentina possui um imposto de 3,5%
na saida da soja e um reintegro, um cré-
dito para pagamento de impostos na ex-
portagdo de produtos, que no caso do
6leo, vai de 1,8% a 10%, dependendo
do indice de industrializacdo. Os Esta-
dos Unidos possuem linhas de crédito
para exportacio. Portanto, a industria
de soja brasileira estd numa situagéo de-
licada, com o Pais aumentando-as ex-
portagdes de soja em detrimento do oleo
e farelo.

P — Qual o futuro da agricultura?

R — Passa por uma anélise da Asia,
o novo centro das atividades econdmi-
cas no mundo. 30% do PIB mundial esta
hoje na Asia. China, India e Indonésia
representam 40% da populacao mundi-
al. 40% das exportacoes agricolas ame-
ricanas vdo para a Asia. Por isso, 0s
Estados Unidos estdo apadrinhando a
entrada da China na OMC. Veja bem, em
1979, a economia da China era de 176
bilhdes de délares. Dez anos depois,
dobrou este valor e em mais dez anos,
quase triplicou. Quase um trilhdo de
délares. Por que, entao, 0 Otimismo mo-
derado a curto prazo em relagdo a pre-
¢os? Porque desde o ano passado estd
havendo um consumo maior do que a
producdo, os estoques estao caindo.
Para 2000/2001 os estoques estarao
abaixo dos 17% e isto deixa o mercado
Nervoso. )

P — O que é preciso para uma lei-
tura correta das informacoes?

R — Vou dar um exemplo que dei
em uma palestra onde estavam mais de
200 pessoas e ninguém soube a respos-
ta. Mostrei dois elefantes sentados so-
bre um toco de drvore. Um elefante
grande e outro pequeno. Perguntei a to-
dos: o elefante pequeno € filho do ele-
fante grande, mas o elefante grande nao
é o pai do pequeno. Entdo o que o gran-
de é do pequeno? Ficou um siléncio na
sala e ninguém respondeu. A resposta é
simples. Se o elefante pequeno € filho
do grande, porém o grande nao € o pai
do pequeno, entao o grande s6 pode ser
a mae. Veja, ninguém enxerga o 6bvio,
as pessoas dificultam a compreensao e
erram as andlises. Fal
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A CONTECEU

Nio d4 pra se queixar

H 4 mais de trés anos os pecuaristas
ndo estdo reclamando. Sinalizacdo
de que as coisas ndo estdo ruins no setor
do gado. Ao contrério. No ano passado
nesta mesma época o kg vivo do boi
estava a R$ 1,00. Hoje é 30% maior.
Nada mau. Ou seja, dd para ganhar
dinheiro com compra e venda de gado
gordo e criagio de bezerros.

Nio € por nada que os leildes de elite
em toda as regides do Brasil estdo alta,
quase sempre com pista limpa, sem
defesas. Significa que o criador estd
obtendo renda com seu negdcio e pode
separar uma parcela de seus ganhos para
investir nas pastagens, na genética, no
aumento de seu rebanho, em suas
instalacdes rurais.

E, o melhor: as perspectivas sdo
firmes e promissoras.

Na exportacao o couro
rende mais que a carne

Ao que tudo indica, apesar da aftosa,
que vai comprometer as
exportacdes de carne in natura, o
Brasil deverd bater o recorde de
exportacdo de carne bovina neste ano.

De carne e de couros. Apesar do
pecuarista aparentemente ganhar quase
nada com o couro do seu rebanho. O
boi ou a vaca siao vendidos aos
frigorificos pelo preco da carne com
pequenissimo acréscimo.

Aqui, acontece outro absurdo. Os
frigorificos ndo incentivam a compra
do couro de qualidade. Isto €, ndo hd
estimulo para o pecuarista cuidar do
couro em termos das marcas que 0s
carrapatos e os bernes deixam marcas
de fogo em locais impréprios, rasgdes
das cercas de arame farpado e a falta de
cuidado no transporte, onde mais
arranhdes sdo acrescentados.

Pois bem, apesar de tudo isso, a
exportagdo de couros, quase sempre
ultrapassa em muitos ddlares a receita
obtida pela carne bovina.

A virada

ente comprar um trator de mais de
100cv. , de qualquer marca. Vocé
vai encontrar dificuldade de pronta
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entrega. H4 exatamente um ano atrds o
quadro era outro. Os patios das
industrias e das revendedoras estavam
cheios. Lembra? Pois, bastou uma
alavancagem de crédito com prazos
mais espacados, juros mais acessiveis e
horizontes econdémicos mais
promissores para que acontecesse a
virada. E que virada. Tratores,
colheitadeiras e plantadeiras sdo
produtos, hoje, escassos, pois a virada
aconteceu estilo Brasil, sem aviso prévio
e pegou os fabricantes de calcas na mio.
Nada mau para a inddstria. Afinal, todo
mundo tem, sim, que lucrar.

Mas, exportar o couro
na primeira fase de
curticao nao constitui
vantagem

No momento, o Brasil contenta-se
em exportar principalmente o couro
“wet blue” (estdgio inicial da curticdo).
Seria bem melhor, pelo seu valor
agregado, que o Pais negociasse
produtos ja acabados. Por qué? Porque o
que hoje ocorre com freqiiéncia é o
seguinte: o Brasil exporta couro “wet
blue” para a Alemanha. L4 ele vai para
os curtumes alemdes que lhe dio
acabamento. E, essa matéria prima de
primeira qualidade, via comunidade
européia, chega na Itdlia sem impostos
para virar calgados masculinos e
femininos de primeira linha.

Isto, sem falar que a prépria Itdlia
compra fora 75% de couro “wet blue”
e apenas 20% de couro “acabado”.

Ora, se temos matéria prima em
abundéncia, temos curtumes e temos
forte industria calgadista, porque nés
ndo exportamos calcados em vez de
couro?

A pergunta € pertinente e estd na
hora de ser respondida pelos
pecuaristas, frigorificos, curtumes,
industria calcadista e governo, é ébvio.

A resposta estd a merecer uma agio
imediata, pois estamos desperdicando
nossa capacidade de ganhar mais e
empregar mais gente no setor.

New Holland & Case

oje $d0 marcas diferentes do
mesmo patrio. E a globalizagéo, a

L/AI ACONTECER

economia de escala, embora para nichos
diferentes de mercados, trabalhando
para minimizar custos e oferecer
tecnologia de ponta a precos
compativeis.

Anteriormente, a Fiat, a Ford e a
New Holland j4 haviam se unido. Agora
acrescentam a marca Case tanto no setor
agricola como no rodovidrio. E a grande
novidade do momento no setor, como
anteriormente havia sido a compra da
John Deere pelo controle aciondrio da
SLC. E briga de cachorro grande pelo
mercado mundial e brasileiro. Alids, o
mercado brasileiro é de grande
importdncia, porque € aqui onde o
segmento agricola, no momento tem
suas maiores e melhores perspectivas de
expansdo. Assim, ndo é por nada que
aqui, no Brasil, New Holland e John
Deere estdo com suas baterias voltadas
contra a tradicional lider de mercado de
tratores, a Massey Ferguson.

Digamos que € a luta pela
competéncia produtiva e prestacio de
servicos para satisfazer o mercado
agricola brasileiro dvido para substituir
com modernidade seus equipamentos
que sdo seus instrumentos de
sobrevivéncia e renda.

Piscicultura

China pesca atualmente 17 milhdes
de toneladas de peixe de dgua doce.

No que se refere ao Brasil, nio
existem estatistica confidveis, mas
estima-se que aqui o volume de peixes
de dgua doce ndo chega a 400 mil
toneladas.

Ficil de verificar que temos um
enorme manancial ao nosso dispor. E sé
desenvolver a atividade com
conhecimento, obstinacio, técnicas é
algum tipo de incentivo.

Produtividade é o
que nao faltou

os ultimos 20 anos a produtividade
dos agricultores brasileiros foi além
de 30%. A drea agricola aumentou no
maximo 5%.
Qual foi papel do governo nesta
performance altamente positiva?
Muito? Mais ou menos? Pouco?
Nenhum?
Vocé decide. E
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QUI ESTA A sowgﬁo

Matéria sobre escargot

“Em qual edigio |
de A Granja posso |
encontrar matéria =
sobre escargot™? '

Alexandre José de
Aguiar

Sao Paulo/SP

— Caro Ale-
xandre, infe-
lizmente publicamos
uma matérianaedi- =~

cao especial A Granja do
Ano de 1990, mas para as
proximas edigcdes vamos pre-

“Se possivel, tenho o inte-
resse de receber as palestras
sobre milho e arroz que foram
ministradas durante a Expo-
granja deste ano”.

Airton Jamerson do Nascimento
Imperatriz/MA

— Prezado assinante,
ndo temos como for-
necer o texto das palestras,
mas estamos publicando abai-
xo a relagdo com os nomes e

parar uma matéria com infor-
magades sobre a criagdo e o
mercado dessa iguaria.

Expogranja 2000

telefones dos pales-
trantes que aborda-
ram a cultura do ar-
roz, jd que ndo fo-
ram realizadas pa-
lestras especificas
sobre o milho. Con-
fira os palestrantes:

Jair Almeida,
presidente da As-
sociagdo dos Arro-
zeiros de Pré-Ger-
minados do RS —
fone (53) 982-3537. Ricardo
Aragonés, analista jiinior da
Safras & Mercado — fone
(51) 224-7039. Marilda Por-
to — agrénoma da Embrapa
Clima Temperado — fone (53)
981-6508. Valery Pugatch,
engenheiro agricola do Irga
— fone (51) 9945-0492. Ri-
cardo Alfonsin — advogado
de Direito Agrdrio — fone
(51) 346-3855.

A Granja

~ Criacgéo de emas

“Sou funciondrio da Secretaria Municipal e Agricultura
de Igrejinha/RS e solicito instrugdes sobre a criacdo de emas”.

Jodosinho Viegas - Igrejinha/RS

— Na edigdo de agosto deste ano A Granja publi-i
-cou uma interessante matéria sobre o assunto nas
A", suas pdginas 44 e 45. A|
matéria traz, inclusive,

. interessantes informa-
! g coes sobre o mercado de|
SUeTds ey CRpAINGo.

A Granja

CGagados x peixes

“Preciso de orientagdes para solucionar o problema do apa-
recimento de cdgados em represa na minha propriedade que é
povoada de carpas e niléticas. O que posso fazer para extermi-
nar ou reduzir a presenca desses animais? Como interromper
seu ciclo produtivo? Do que se alimentam? Quais os prejuizos

para a minha propriedade?

E — Joagquim, pelo assunto ser muito especifico e por en-
volver um animal importante da fauna brasileira, a nos-

sa orientagdo € que busque o apoio técnico na sua prépria re-

gido, através de drgdos de protecdo ambiental, como escritérios

do Ibama, ou érgaos de dmbito estadual ou municipal.

Joaquim Netto do Prado
ngn@zaz.com.br

Orientacao sobre confinamento

“Estou procurando infor-
magdes sobre confinamento
de gado de corte, pois preten-
do iniciar a atividade em mi-
nha propriedade. Recebo as-
sisténcia de um zootecnista de
Vigosa/MG, mas gostaria de
maiores informacdes sobre o
assunto. Gostaria de receber
informagdes bdsicas”.

Diogo Barbosa

diogomb@interlink.com.br

— Diogo, o melhor
caminho é vocé entrar

em contato com os profissio-
nais da Embrapa Gado de
Corte, em Campo Grande,

Mato Grosso do Sul, pelo te-
lefone (67) 768.2000. Se vocé
preferir antecipar algumas in-
formagdes, acesse o site
www.cnpgc.embrapa.br . Nes-
te endereco, no link ‘Suple-
mentagdo a pasto e confina-
mento’, tem um bom material
elaborado pela técnicq Esther
Guimardes Couto sopre o
te;na corg‘?namento. O materi-
al com diversas in =~
Joi utilizado no Cu{3(m§gzs
plementacdo em Pqgyy Con:
finamento de Bovinos, reql;

do em Campo S

Grand
junho deste ano. e/MS, em

A Granja



“Gostaria de saber o en-
dereco eletrdnico do cronis-
ta de A Granja Eduardo
Almeida Reis, pois me in-
teressei muito sobre sua ul-
tima matéria publicada na
revista sobre “A cidade e os
campos”.

Gilberto Adrien

Palmeiradaserra@uol.com.br
Pratdnia/SP

“Sou assinante da revis-
ta e quero saber se tenho
como entrar em contato com
Eduardo de Almeida Reis,
que mensalmente participa
da revista”.

Antonio Cunha
Fortaleza/CE

“Somos cinco produto-

Eduardo Almeida Reis

res rurais da regido norte
fluminense e gostarfamos de
obter o livro ‘A arte de amo-
lar o boi’, de Eduardo Al-
meida Reis. Ap6s virias
pesquisas nao conseguimos
livraria que tivesse um
exemplar sequer. Seria pos-
sivel contatarmos o autor
para maiores informacdes”?
Fernando J. Coutinho Aguiar
Celso Araiijo

Luis Alberto Siqueira

Luis Roberto Siqueira
Luis Fernando Boynard de Faria
— Caros leitores,

E o e-mail do cronis-

ta de A Granja é:
eduardob@pop-
gw.homeshopping.com.br.

“Sou pecuarista e ji algum
tempo estou pensando em di-
versificar a alimentagdo do
meu rebanho, com o objetivo
principal de reduzir meus cus-
tos. Certa vez li uma reporta-
gem em um jornal sobre a pro-
ducdo de quirera de arroz
como ragdo, no entanto, nio
sei a quem recorrer para to-
mar as informacgdes que pre-
ciso, como valor nutricional,
custos, e se é indicado apenas
para algumas ragas mais espe-
cificas. Gostaria que vocés me
ajudassem a obter informa-
¢Oes sobre o assunto para que
eu possa decidir sobre qual a

Racao para bovinos

melhor alternativa para o meu
caso”.

Jeferson Antunes S. Magalhdes
Girud/RS

— Caro Jeferson, in-

formamos que o Cen-
tro de Ciéncias Rurais (CCR)
da Universidade Federal de
Santa Maria (UFSM) desen-
volveu uma pesquisa especifi-
ca sobre a produgdo da quire-
ra de arroz, apresentando suas
vantagens em compara¢ao com
outros tipos de ra¢do, como o
milho, por exemplo. O telefone
para entrar em contato com a
equipe que desenvolveu o tra-
balho é o (55) 220-8471.

A Granja

A vez dos cogumelos

“Preciso
de ajuda
para receber
informacdes
sobre o cul-
tivo de co-
gumelos em
seus vAarios
estdgios,
além de in-
formacdes
sobre a com-
pra de com-
ponentes e de sementes das
variedades shiitake, agaricus

e o champignon™.
B — Edgar, poderiamos

relacionar diversas
empresas no Pais que desen-
volvem o cultivo de cogume-
los e ainda as que oferecem
cursos sobre esta atividade.
No entanto, por ndo conhecer-

Edgar Bazzano
Ponta Pora/M$

PFeltte: - Y00 W

A Granja

o g .
mos o trabalho destas empre-
sas mais de perto, estamos ori-
entando para que vocé busque
informagdes no site www.
cogumelo.cjb.net, que traz in-
formacdes sobre cultivo,
orientagdes ao produtor e ain-
da disponibiliza o e-mail
webmaster @ cogumelo.cjb.net
para tirar as dividas junto
a empresa Cogumelo’s Hou-
se.

Técnica do girassol

“Achei muito interessante
matéria de A Granja sobre o
cultivo de girassol. Gostaria
de saber se é possivel em uma
das préximas edi¢des publicar
uma matéria mais especifica
sobre o girassol para silagem,
com dados sobre rendimento
em matéria seca, teor nutrici-
onal, palatabilidade, condi-

coes de fermentacido e outros.

Lessandro Gontijo
Eg38748@correio.cpd.ufv.br

— Boa dica, Lessan-
dro. Prometemos para
breve uma matéria mais apro-
fundada sobre o uso do giras-
sol na alimentacdo dos animais.

A Granja
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Pupunha da lbope

Granacdo da carne

“Queremos para-
benizar a revista pela
reportagem sobre a
‘Pupunha’, publicada
na edicdo de setem-
bro, por ser muito
importante e oportu-
na. Informamos que
estamos implantando

um projeto de culti-
vo de pupunha em 40
hectares em nossa
propriedade e quere-
mos iniciar o plantio
definitivo nos proxi-
mos dias, quando se
consolidar o regime de chuvas locais.
Tendo em vista que a exploracdo da pu-
punha ocorrerd a partir de um ano, pre-
tendemos neste periodo, processar ou-

Pulverizacao

“Gostaria de ler alguma reportagem
a respeito da pulverizacio agricola aé-
rea, sua eficiéncia, indice de volatili-
dade e se existe algum tipo de agroqui-
mico que ndo seja compativel com a
pulverizacdo aérea. Fago esta reivindi-
cacao porque ha algum tempo um vizi-
nho pulverizou a sua lavoura de trigo
com fungicida (provavelmente
Tilt+Alto) e, num raio de até 1 quil6-
metro o cheiro ficou insuportdvel. Tam-
bém tenho o interesse em saber mais
sobre o besouro africano, que controla
a mosca-do-chifre”.

Cassiano Aozane
Pejugara/RS

tros produtos como pepino, cebolinha,
seleta de legumes e outros”.

Eurides R. dos Santos - Fazenda Candrio
Tapurah/MT

Bufalos

‘“Queremos
parabenizé-los
pela atualidade
das reportagens
veiculadas na re-
vista e aproveita-
mos a oportunida-
de para apresen-
tarmos o ‘Selo de
Pureza — 100%
Bifalo” que tem et s ‘
por objetivo assegurar aos consumido-
res um produto puro, sem mistura, de
alta qualidade, diferenciando-se das imi-
tacdes que invadiram o mercado. Quere-
mos também convida-los a visitar o nos-
so site www.bufalo.com.br”.

Rogério Rocha Loures
Presidente da ABCB

Sugestao de pauta

10 - NOVEMBRO 2000

“Sugiro a redacdo de A Granja ma-
térias sobre cigarrinhas vetoras do ama-
relinho, lagarta minadora dos citros, aves
que danificam lavouras. Se for possivel
e do interesse da revista, posso enviar
material sobre os temas citados”.

Fldvio R.M. Garcia

Centro de Ciéncias Agro-ambientais e de
Alimentos (Unoesc)

Chapeco/SC

A Granja

A Granja

“Sou leitor de A Granja hd muitos
anos e hoje me dedico a pecudria no in-
terior de Sdo Paulo. Como interessado
no assunto, envio a redacdo da revista
um material sugestivo sobre a ‘Grana-
¢do da carne — precocidade verdadei-
ra’, para ser abordado em edi¢Ges futu-

”

ras .

Gilberto Adrien
Fazenda Palmeira da Serra
Sdao Manuel/SP

Material informativo

“Sou estudante da Escola Agrotécni-
ca Federal de Sao Vicente do Sul/RS e ,
para auxiliar na minha formacdo como
técnico agricola, gostaria de receber in-
formativos como livros, folhetos, revis-
tas, manuais e outras publicacdes que
possam me servir como fonte de pes-
quisa ou conhecimento. O material pode
ser enviado para Rua 20 de Setembro
CX 23, Cep: 97420-000, Sio Vicente dq
Sul/RS”.

Douglas Gerepi
Sdo Vicente do S;fﬁ;g
xacaudg@boi.com.br

Cadeia da soja

“Gostaria que a revista pul;I—iE;;—'
uma reportagem sobre a situacsg 4 se
da soja, como € feita a sua armazelJal
gem para consumo humano e bata cna_
sumo animal. Enfim, preciso de in f9n.
magdes sobre como € feito o prccor-
samento da soja. Acho que muitog IZS‘)_
tores gostariam de saber mais i

s . . : a res.
peito, principalmente no meio Univer.
sitario”.

Vandeﬂ N
var:de@lq‘]uel.tch:;:j

Tire suas duvidas ou dé a sua Opinido
Escreva para redagéo da revistg
A GRANJA,
Av. Getllio Vargas, 1526
CEP 90150-004, Porto Alegre/RS
O fax é: (51) 233-2456
E o nosso E-mail: mail@agranja.com
Home Page http://www.agranja.com
As cartas ou mensagens poderao ser
publicadas de forma resumida.
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0 exemplo de Garaguatatuba

ealizado nos dias 12, 13, 14 e

15 de outubro passado, o leildo

de “Megaliquidagiio do Reba-
nho Holandés Pecudria Serramar”, em
Caraguatatuba/SP, reunindo 3.500 féme-
as, foi o retrato perfeito de como € com-
plicado produzir leite no Brasil. Até por-
que a empresa comercializou as vacas,
mas nao vendeu a marca, lider de mer-
cado nas principais cidades do litoral
norte do Estado de Sdo Paulo: “Vamos
comprar leite a pregos menores do que
produziamos”, disse o produtor Thadeu
Penido, diretor da Serramar.

Ainda me lembro da forte impressao
gque me causou, anos atrds, uma repor-
tagem assinada pelo “velho” Castanho
sobre a empresa rural que estava sendo
instalada em 5.500 hectares, no munici-
pio paulista de Caraguatatuba. S6 a es-
tacdo de captagdo e tratamento de dgua
seria suficiente para abastecer uma ci-
dade de médio porte.

Nio se tratava de iniciativa de ama-
dores, pois o dono da empresa trazia ex-
periéncia como grande produtor de leite
— coisa de 5 mil litros didrios — numa
fazenda préxima da cidade de Sdo Pau-
lo. E tinha dinheiro para bancar o nego-
cio. E foi assessorado por profissionais
do primeiro time, como o fazendeiro Ola-
vo Barbosa, de Guaxupé/MG, o maior
produtor do Brasil, e o veterindrio e fa-
zendeiro A. Venanzoni Roberti.

Perfeccionista, Pelerson Soares Peni-
do, mineiro de Curralinho dos Paulas,
que ninguém sabe onde fica, em 1991
mandou seu filho Thadeu comprar trés
avides de novilhas, 250 fémeas das me-
lhores linhagens canadenses. Depois,
importou 350 embrides do que havia de
melhor nos Estados Unidos, sem falar das
fémeas que comprou de alguns dos mai-
ores e mais famosos criadores de Minas.

A topografia da regido € excelente e
as instalagoes, a julgar pelo que se vé
nas fotografias aéreas, sdo as melhores
possiveis. Assim, a Pecudria Serramar
conquistou o primeiro lugar no ranking
dos produtores de leite B, com 30 mil
litros didrios e média de 20 a 22 quilos
por vaca em lactacio.

Se havia dinheiro, genética, instala-
¢oes e a lideranca de vendas na regido,
por que liquidar todo o rebanho e pas-
sar a criar nelore? A resposta € comple-
Xa e transita por uma porcio de fatores,
desde o clima da regido, que presumo
seja muito quente e muito imido, até a
politica do governo, sempre meio ma-
luca no que diz respeito ao leite. E a con-
corréncia do leite estrangeiro, que che-
ga ao Brasil subsidiado. Espiritos mal-
dosos dirdo que o barnabé, ao negociar
14 fora a compra de milhares de tonela-
das de leite em pd, de um pais que esta
doido para se livrar de seus estoques,
pode até sonhar com uma comissio paga
em ddlares. Mas todos sabemos que es-
sas coisas ndo acontecem no Brasil.

Dir-se-4 que a média didria de 22 qui-
los ainda nio € econdmica, mas a fazen-
da da PUC/MG, em clima seco e menos
quente do que o do litoral paulista, con-
seguiu o recorde brasileiro de 33 qui-
los/dia por vaca em lactagdo, para reba-
nhos de mais de

seus negécios agropecudrios. Aquela
conversa da dgua de mina, das frutas
amadurecendo no pomar, dos passari-
nhos cantando no terreiro, da gostosura
dos finais de tarde no campo — € muito
bonita, mas tromba na necessidade que
tem o produtor de pagar o colégio dos
filhos e comprar, ao menos, uma lati-
nha de azeite portugués, para temperar
a alface que vem da horta variada, bem
na horinha do almocgo.

Escrevi “a alface” e j4 me arrepen-
do, pois a moda na imprensa, agora, €
escrever “o alface”. Se sou editor, cha-
mo o menino e digo: “O alface € sua
avo! E pode passar pelo departamento
de pessoal, para acertar suas contas’”.
Assim mesmo: sua avd. Mas os edito-
res andam muito bonzinhos e permitem
que os meninos continuem confundin-
do eminente com iminente e outras bes-
teiras que, no meu tempo, davam de-
missdo.

Muitissimo a propésito, s6 ontem to-

mei conhecimento

100 lactagdes
controladas, e
ainda assim o ne-
g0cio ndo se mos-
trou lucrativo.
Nio sei como
sio as coisas, em
termos de lucrati-

E o retrato perfeito
de como é complicado
produczir leite no Brasil

do dicionério de
neologismos pro-
duzido pelos filo-
logos do Vaticano,
para adaptar o la-
tim aos novos
tempos. Sdo 15
mil verbetes, onde

vidade, em Israel

e no Arizona, onde hi rebanhos de mé-
dias espantosas em climas quentes, mas
secos. Mesmo sob a protecdo dos telha-
dos do free stall, o desconforto das va-
cas de alta producdo é evidente. Ha
maneiras de refrescar ou refrigerar o
ambiente, mas af caimos no caso daque-
le industrial dos anos 40, que mantinha
fazenda muito bem instalada em Jaca-
repagud, na Baixada Fluminense. E per-
guntava ao visitante: “Aceita um copo
de leite, ou prefere Don Perignon?” E
acrescentava: “Sim, porque o prego é o
mesmo”.

Se um industrial extravagante pode
se dar o luxo de produzir leite a preco
de champanhe, os produtores profissio-
nais nao podem se esquecer do lucro em

recolho algumas
preciosidades, com o adjutério do livro
“Palavras sem fronteiras”, do embaixa-
dor Sérgio Corréa da Costa.

No Lexicon, Recentis Latinitas, edi-
tado sob a dire¢do do padre Carlo Egger,
latinista de mao cheia, topless virou stro-
phio carens, isto é, privada de cobre-
maminha, e sex-shop foi transformada
em rerum obscenarum taberna, ou ta-
berna de objetos libidinosos.

V.I.P. virou amplissimus vir, ou per-
sonalidade de marca. Fita adesiva é tae-
nia glutinosa, isto €, faixa colante. Bul-
dbzer resultou em automatarius chamu-
leus, ou enxadao autdmato. E o prosai-
co xampu foi transformado em capiti-
lavium, isso mesmo que o leitor enten-
deu: limpador de cabegas. Fa

A GRANJA - 11



REPORTAGEM
DE CAPA

A irrigagio se expande pelo Brasil,
levando riquezas e aumentando a produtividade | .
das lavouras e dos pornares A Sl v
nas principais regioes produtoras

colas das regides Sul e Sudeste
impde a colonizacdo e a abertura de la-
vouras em novos horizontes do Pais, como
as regices de cerrado e caatinga, locais que
até poucos anos estavam estagnados. Para
transformar esses cendrios desolados em
odsis verdejantes de vida e exuberincia,
os agricultores, ajudados pela introdugio
no Pais de tecnologia de ponta, investem

Paulo Mendes
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na irrigag@o e desbravam novas frontei-
ras, fazem gemer a terra e dela retiram os
frutos que vdo matar a fome de milhdes
de brasileiros ou aumentar as divisas com
as exportagoes.

Uma verdadeira “revolugdo’” que vem
ocorrendo de forma silenciosa no Mato
Grosso, Distrito Federal, Goids e Babhia,
entre outros estados, onde a iniciativa pri-
vada ou projetos governamentais inves-
tem em irrigagdo. O Centro-Oeste brasi-

leiro se transformou, em poucos anos, no
celeiro do Pais, com uma lavoura meca-
nizada e irrigada. Sdo quilémetros e qui-
lometros quadrados de lavouras de soja,
milho e algoddo, transformadas em em-
presas rurais onde ndo hd espaco para
amadores, com monitoramento via satéli-
te. Além disso, estados como o Rio Gran-
de do Sul e Sao Paulo, na esteira dessas
transformagdes que estao mudando a fei-
¢@o da geografia brasileira, se moderni-

zam e investem também na irrigacdo. E
conseguem produzir mais e melhor. Em
solo gaiicho, por exemplo, as lavouras de
arroz, que representam grande parte da
drea irrigada no Pafs, estdo convivendo
lado a lado com o milho, a soja e o feijdo,
também irrigados.

Para o pesquisador do Instituto Agro-
némico de Campinas (IAC), no Estado de
Sdo Paulo, Flavio Arruda, foi a partir do
final da década de 80 e inicio dos anos
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90, com o advento de novas tecnologias
favorecidas por mudancas na politica de
L importagdes trazidas por empresas mul-

AREAS IRRIGADAS PELOS DIFERENTES METODOS de IRRIGAGA® NO!BRASIL,

REGIOES E ESTADOS (1998)

RRIGADA M tinacionais, que o Pafs comecou a obter

s perséo 3 ~ Local ~ uwasll grande produtividade, semelhante aos

BRASIL 1.707.831 502.744  550.262 182.307  2.870.204 | 2gricultores do Meio-Oeste americano,
NORTE 82.070 3.530 390 670 Beeoo | Onde estdo as terras mais férteis do mun-
3 do. O pesquisador vibra com o advento,
Rondbnia 1.780 420 i S0 2230 | mas alerta que apenas os mais organiza-
Acre 520 140 o N 660 dos e que fazem grandes investimentos
Amazonas 980 710 — 20 1.710 estdo ganhando com elas. “O setor agri-
Roraima 5.100 350 — 30 5480 cola precisa de maior organizagio para que
Para 6.550 150 — 150 6.850 sejam oferecidos programas especificos e
Amapa 1.440 300 — 100 1.840 facilitados os acessos & essas tecnologi-
Tocantins 65.700 1.460 390 340 67.890 as”, afirma Arruda. Ele também observa
NORDESTE 237.651 168.146  83.762 78.751 495.370 | que € preciso uma politica forte no setor,
Maranhao 23.780 11.450 2.940 6.030 44200 | com fiscalizagdo, para que se evite o des-
Piauf 12.420 5.240 1.250 5.390 24300 | Perdicio dos recursos hidricos e que favo-
Ceara 32.028 29.122  17.502 3.748 82.400 ;?;;Szglvestlmentos em projetos de lon-
Rio Grande do Norte 2.903 3.454 1.765 11.658 19.780 Tecnologia — Posicio semelhante
Paraiba 7.340 20.950 2.450 1.950 32.690 tem o professor do Departamento de Exn.
Pernambuco 30.540 41.600 9.400 7.500 89.040 genharia Agricola da Universidade Fede-
Alagoas 81.040 450 = 360 8.950 ral de Vigosa (UFV), de Minas Gerais,
Sergipe 1.320 10.400 190 13.930 25.840 Everardo Mantovani, coordenador nacio-
Bahia 48.280 45.480 48.265 28.185 168.21 nal do Niicleo de Cafeicultura Irrigada da
e T 338066 339.830 56.948 890.974 Embrapa. Ele lembra que até a década de
Minas Gerais 104.470 72.450 85.420 31.060 293.400 9_0,‘0 parque de maquinas brasileiro era
Espirito Santo 12.180 35.300 12.100 6.194 65.774 1}{‘“_‘3‘101 principalmente no que se refere
Rio de Janeiro 42.440 29.646 210 4,504 76.800 | &1M1gagao. Alémdisso, as multinacionais,
S&o Paulo 76840  100.870 252100 25190 455,000 | ducJacsgotavam sua capacidade de atua-
SUL 7.094.720 53.220 _ 20.970 26,530 1.195.440 | .o M paises da Europa e os Estados
Unidos, comegaram a se insta]ar no Bra-

Parané 21.740 11.230  20.970 8.360 62.300 sil. “De 14 para c4, ano a angy o Od ra
Santa Catarina 112.800 17.890 = 3.650 134.340 res vém aumentando os i di(;es dgro uéo_
Rio Grande do Sul 960.180 24.100 = 14520 998,800 | tividade, impulsionada por umg gopers
CENTRO-OESTE 57.460 39.582  95.310 9.408 201.760 da mecanizagdo e técnica de jrrq - ra-
Mato Grosso do Sul 41.070 3.287 12.940 4.103 61.400 com fécil acesso ao que existe de ma%s %?3_’
Mato Grasso 3.995 2.635 3.480 2.070 12.180 derno, como novas geragges de ag erso-
Goias 11.800 29.670 72.250 2.780 116.500 res, gotejadores, microaspersoresg psistf:-
Distrito Federal 595 3990  6.640 455 11680 | mas defiltragem, sistemas de automacge
“Valores estimados Fonte: Christofidis. D.(1998) € vélvulas,”, reitera Mantovani Ele sali-

enta;) ain_cia que apenas 169
res brasileiros usam a irrjoacs
a m’entaIidade dos agﬁéll}}t%)igas%r]z:;?fegue
estd mudando. “Todos Comegam a em‘éﬁs
der que € preciso Produtividade para per:
manecer no mercado”, garante, informan-
do que 35% da renda agricola brasileira ¢
proveniente de lavouras irrigadas. Map.
tovani alerta que um dog pontos impoy
tantes da 1rr1ga§_ﬁo, ainda nio bem ass'—
milado pelo brasileiro, é o “manejo”, g i
sicamente, estd relacionado com 5 pm: iy
ta “quando e quanto irrigar”, B
Com beneficios comprovadg
sito produtividade, a irrigacio,
mesmo com a popularizagio do
mentos, ainda € um investime
Para pastagens, o custo médio
R$ 800,00 e R$ 1.300,00 o hectare, en-
quanto em lavouras o custo sobe e’ fica
entre R$ 1.500,00 podendo aumentar, de-
‘ pendendo do tipo e poténcia dos equipa-
: - - mentos. Segundo especialistas, o investi-

[ 4

dos produto-

$ N0 que-
Contudo,
S eql.lipa_
nto caro.
fica entre
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?obre terrenos consistentes, acidentados, alagadicos R R S o
rente.com. a Irdera‘nga de seus pneus.'E para atender as necessidades especificas do campo ‘a s fsegue em
exclusiva linha agricola para tratores, implementos e colheitadeiras. Sao pneus direcionais e' A o ereceI sua

‘ ' ' ivos, numa li
R mr?a‘a pacrltrr dos mquS aganﬁados e;tudos @ testes que acompanham as inovacoes do mercado a rimr:a
garantem méximo desempenho. COMNMECa & inha agricola Pirelli, e traga mais produtividade para o seu cg A5
ampo.

completa, cria
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0800-787638 Internet: www.pirelli.com.br POTENCIA NAO E NADA S|
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Investimento com um pivd central pode ser

Divulgagiio

Arruda alerta para a necessidade de programas
que facilitem o acesso as novas tecnologias

mento com um pivd central, por exemplo,
em uma area de 130 a 200 hectares, pode-
ré ser recuperado em dois anos, devido ao
grande aumento da producido. Além dis-
so, empresas de sementes, principalmen-
te as de milho, estao firmando parcerias
com produtores. Assim, uma parte da la-
voura fica apenas para a produgfo irriga-
da de sementes. A outra, também irriga-
da, € usada de forma normal para produ-
¢do de milho para venda ou consumo proé-
prio, inclusive silagem.

Enquanto crescem as pesquisas em
centros técnicos e universidades, aumen-
ta a preocupacdo com o futuro da tecno-
logia, os aspectos legais de exploragdo da
dgua, o Cédigo de Aguas, outorga e as
conseqiiéncias para o meio ambiente. O
coordenador da Camara Setorial de Irri-
gacdo (CSEI) da Associacao Brasileira de
Maquinas Agricolas (Abimaq), Bernhard
Kiep, alerta que a d4gua é um bem ptiblico
e satida a criac@o da Agéncia Nacional de
Aguas (ANA), 6rgido que deverd regula-
mentar o setor. “O Brasil ndo tem uma
administragio dos recursos hidricos”, diz
Kiep, diretor-presidente da Valmont, a
empresa lider de vendas de equipamentos
de irriga¢@o no Brasil e no Mercosul. O
executivo questiona ainda a taxagao exa-
gerada de dgua, a demora para a entrega
da autorizagfo para os produtores utiliza-
rem o recurso em suas propriedades ou
construirem barragens. “Nao entendo por-
que taxar exageradamente a dgua, se as
pessoas estao morrendo de fome”, obser-
va. Ele explica que nao é contra a taxa,
mas que ¢ necessdria uma politica séria
no setor. Lembra, por exemplo, que as
dguas das grandes barragens hidrelétricas
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recuperado em dois anos

Divulgagiio

Para Mantovani um dos pontos principais para
garantir o sucesso da irrigacdo € o manejo

ndo sdo utilizadas, ou mal aproveitadas.
Kiep pede bom senso e diz que apenas 5%
da drea plantada no Pais € irrigada, perfa-
zendo pouco mais de 3 milhdes de hecta-
res. “Porém estes 5% sao responsaveis por
34% de toda a safra brasileira”, destaca
Kiep, alertando para os ganhos de produ-
tividade provenientes da tecnologia.
Sobre a taxagdo da dgua, o professor
da UFV, Everardo Mantovani, estd ao lado
de Kiep. Segundo ele, a mesma lei (9.433,
de 8 de janeiro de 1997), da Politica Na-
cional de Recursos Hidricos que define o
valor econdmico da dgua, aborda outros
aspectos relacionados com a conservag@o.
“Assim, da mesma forma que o agricultor
pode ser penalizado pela cobranga, pode
ser beneficiado pela organizacéo do pro-
cesso. No entanto, € necessario que haja
uma grande discussdo entre os diversos
setores interessados para que a agricultu-
ra irrigada ndo seja inviabilizada”, pon-

A Granja

Kiep questiona o fato do Brasil ndo ter uma
administra¢do dos recursos hidricos

dera Mantovani.

Ao mesmo tempo que se debate a pri-
oridade dos cursos d’dgua, as empresas
do setor experimentam um mercado em
franca expansdo. E o caso da Regner En-
genharia de Irrigagdo Ltda., de Panambi/
RS, que revende os produtos da Valmont,
Naan e Toro, além de tubulagdes da Ti-
gre. “De 97 para cd é impressionante o
nimero de produtores que comegaram a
utilizar pivos em suas lavouras”, garante
o proprietdrio Arno Schollmeier, para
quem o que estd havendo € a presenca de
“sangue novo” nas lavouras. “Existe uma
nova mentalidade. Sdo filhos de antigos
produtores, recém-saidos das universida-
des, que aprenderam que sem irrigagdo
ndo irdo aumentar a produtividade”, ex-
plica 0 empresdrio. -

Na prépria Valmont, sediada em Ube-
raba/MG, as informacdes sdo otimistas,
com uma explosio de vendas no segundo
semestre do ano passado nos Estados de
Goids, Minas Gerais, Sdo Paulo, Mato
Grosso e Mato Grosso do Sul e no pri-
meiro semestre deste ano no Rio Grande
do Sul. “No entanto, agora estamos tendo
dificuldades em fun¢@o da burocracia para
entregar a outorga”, reclama Bernhard
Kiep. Outras grandes empresas de irriga-
¢do, como a Focking, de Panambi/RS, e

a Irrigabrasil, de Curitiba/PR, foram

procuradas pela revista A Granja e
nio manifestaram-se sobre o
tema em pauta. >

A Granja
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Divulgagio

lguns anos atrés, os produtores bra-
sileiros de leite ou carne entendiam
que a irrigacdo em pastagens era uma
pratica sofisticada cujos investimentos
eram altos e totalmente fora do alcance
de suas possibilidades. O tempo passou,
novas técnicas foram introduzidas e a
mentalidade dos fazendeiros também
mudou. “Hoje esses conceitos foram re-
pensados e jd monitoramos fazendas no
norte e nordeste de Minas, que utilizam
a irrigac@o em pastagens com produtivi-
dade 20 vezes superior”, festeja o pes-
quisador da Embrapa Gado de Leite, de
Juiz de Fora/MG, Antonio Carlos Coéser.
Segundo ele, uma das alternativas para a
intensificacdo da producido na pecuéria
leiteira tem sido a utilizacdo de forragei-
ras de alto potencial de producio de bio-
massa que, manejadas de forma racional,
permitem a obtencdo de producdes mais
elevadas de leite e carne.
O uso da irrigacdo aumenta o periodo
de utilizagao da pastagem, melhorando a
eficiéncia na germinacdo no plantio e re-
plantio. “Como o que interessa nas forra-

Cédser: tecnologia aumenta a utilizagdo de pastagens
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geiras € a sua parte vegetativa, deve-se,
entdo, manter um suprimento de dgua ade-
quado e constante, pois uma deficiéncia,
além de reduzir a produgdo, favorece a
formacdo de tecidos mais resistentes e
grosseiros, reduzindo-se o valor nutritivo
e a frac@o potencialmente consumivel da
planta”, explica Céser. Além disso, o pes-
quisador lembra que o sucesso de um pro-
grama de irrigacio depende da determi-
nacdo do turno da rega, isto é, do interva-
lo entre duas irrigagdes consecutivas (o
suprimento de dgua no momento certo).
Ele alerta que o turno de rega deve ser
calculado levando-se em consideragio a
capacidade de retencdo de d4gua no perfil
do solo, profundidade efetiva das raizes
(onde mais de 80% das raizes se concen-
tram), clima e porcentagem da superficie
do solo coberta pelas plantas.

Em propriedades onde se utiliza a ir-
rigacdo durante todo o ano, a adubagdo
quimica das pastagens deverd ser con-
duzida em niveis superiores aos indica-
dos para as dreas de sequeiro, parcelan-
do-a apds cada pastejo e em condicdes

Divulgagio

Schneider (a direita), confere a lavoura de feijdo onde alcanga uma produtividae de trés toneladas por hectare

-
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As maiores dreas, principalmente no Centro-
Qeste, sdo irrigadas por pivé central

de solo timido. De acordo com os estu-
dos de Céser, gramineas tropicais nao-
irrigadas podem possibilitar a produgio
de 1.000 a 2.000kg/ha/ano de leite;
quando adubadas, podem apresentar
uma produtividade variando de 5.000 a
10.000kg/ha/ano de leite. “No entanto,
quando adubadas e irrigadas adequada-
mente, podem possibilitar produgdes de
leite que variam de 15.000 a 25.000kg/
ha/ano”, garante o pesquisador.
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O interesse por informacdes sobre ir-
rigacdo em pastagens e forrageiras cres-
ce, nos tltimos anos, em todas as regi-
oes do Pais. A Embrapa Gado de Leite
monitora fazendas desde abril de 1980,
em pastagens de aveia, cujos resultados
em termos de ganhos de peso estio ao
redor de 1kg/animal/dia e producdes de
leite ao redor de 12kg/vaca/dia. Essa
pratica foi utilizada, ainda, em azevém,
com resultados semelhantes.

Céser informa que em trabalho na
Zona da Mata de Minas Gerais, durante
a época seca, verificou-se que as melho-
res respostas em producdo de matéria
seca foram obtidas com as setdrias nan-
di e kazungula, com percentuais de
42,5% e 39% da producdo anual, res-
pectivamente. O pior desempenho foi da
brachiaria ruziziensis, com 8,5% da pro-
ducdo anual de forragem. O capim-ele-
fante e o colonido ficaram na posigio
intermedidria, com 29% e 28% da pro-
dugdo de forragem anual. “Isto compro-
va que outros fatores, como a tempera-
tura, podem afetar, de maneira diferen-
ciada, a resposta de cada espécie 2 irri-
gacdo”, completa o pesquisador. Recen-
temente, a viabilidade da producio de
leite durante todo o ano foi comprova-
da no municipio de Coronel Pacheco/
MG, com o uso de coast-cross-1, irriga-
do na época seca do ano. “O uso da irri-
gac@o bem conduzida podera significar,

BENEFICIOS E CUSTOS

Em uma area de 30 hectares no siste-
ma fixo, de acordo com a Embrapa Gado
de Leite, foram estabelecidos os custos com
instalagao. A estimativa do investimento
total em irrigagao fica entre R$ 24.000,00 a
R$ 36.000,00, ou seja, entre R$ 800,00 e
R$ 1.200,00 por hectare, assim distribuidos:

1. Moto-bomba, chave de partida, regis-
tros, mandémetro, conexdes, sucgao e kit de
adubacgao, equivalentes a 15% do custo to-
tal;

2. Linhas principal e secundaria e res-
pectivas conexoes, 35% do custo;

3. Linhas laterais e suas conexdes, 45%
do custo; e,

4. Aspersores, cola e fita correspondem
a 5% do custo total.

Carretel enrolador usado no sistema
autopropelido

a curto prazo, aumento substancial da
producdo de leite e carne. Se a tecnolo-
gia fosse adotada em massa pelos pro-
dutores de leite, o aumento da produti-
vidade alcancada traria uma economia
aprecidvel de recursos, promovendo in-
crementos significativos da producio
leiteira do Pais”, avalia Céser.

EXPERIENCIAS BEM-SUCEDIDAS

Milho no Sul

Experiente produtor de bovinos de
corte com genética apurada na fronteira
do Rio Grande do Sul, Valter José Pot-
ter, proprietdrio da Estancia Guatambu,
de Dom Pedrito, um dos estabelecimen-
tos integrantes do programa de melho-
ramento genético Delta G, estd produ-
zindo milho irrigado em uma 4drea de 220
hectares. “No ano passado fizemos uma
experiéncia, através de uma parceria
com a empresa de sementes de milho
Pionner, e ficamos extremamente satis-
feitos com o resultado”, enfatiza Potter,
que irriga 205 hectares através de pivos
e 15 hectares pelo sistema de irrigagdo,
em uma drea preparada para o cultivo
de arroz.

“Tivemos este ano uma produtivida-
de de 9.500kg/ha e com algumas corre-

coes queremos atingir 10 mil”, afirma o
produtor. Segundo ele, o objetivo de
produzir milho € diversificar com segu-
ranca. “Nio podemos fazer um investi-
mento sem termos seguranca, € a irriga-
¢do nos propicia esta tranqiiilidade em
termos de resultado”, pondera Potter, in-
formando que a producdo € destinada
para silagem e usada em confinamento
de bovinos. “Hoje ndo se pode fazer
confinamento sem producdo prépria”,
ensina ele. Parte da producdo € usada
para alimentac@o do gado e outra para a
producdo de sementes, em uma parce-
ria com a Pionner.

Potter explica que a regido de Dom
Pedrito, localizada na Campanha gai-
cha, drea de planicies e coxilhas ondu-
ladas favorece o cultivo de milho, pois
a regido tem bastante variacdo térmica.
Assim, além da pecudria e das extensas
lavouras de arroz, outras culturas estdo
sendo introduzidas no pampa gaticho em
funcdo da irrigagao.

Feijao no Centro-Oeste

Na década de 60, muitos jovens dei-
xaram o Sul em direcao ao Norte do Bra-
sil levando na bagagem poucas roupas
e muita esperanga. Ja pressionados pela
falta de terras férteis, agricultores ou
seus filhos deixaram o pago em diregdo
a uma nova terra. Um desses jovens foi
Nelson Schneider, agricultor e pecuaris-
ta hoje estabelecido no Centro-Oeste
brasileiro, com propriedades em Goids,
Minas Gerais e no Distrito Federal. Dos
7 mil hectares da Agricola Demeter e
da empresa Brasilia Ltda, 1.000 hecta-
res produzem feijdo, soja, milho e algo-
ddo irrigados. “Sem irrigagdo seria im-
possivel plantar o feijao no inverno”,
observa Schneider, destacando que tra-
ta-se de uma época que costuma fazer
seca durante seis meses.

Trabalhando atualmente com 12 pi-
vds centrais, o produtor estd muito sa-
tisfeito com os resultados que vem ob-
tendo. Segundo ele, a produtividade al-
cancada é de 3 toneladas de feijao por
hectare, 2.8 toneladas de soja por hec-
tare e 7,8 toneladas no milho, enquanto
no algoddo produz 300 quilos de algo-
dio em caroco por hectare. Schneider
defende que a irrigac@o € necessdria e
imprescindivel para o desenvolvimento
do Pafs, principalmente em regides de
chuvas irregulares. Além disso, temos
muita dgua a disposicao, seja na super-
ficie seja no subsolo. “Para isso é ne-
cessério fécil acesso aos financiamen-
tos, programas especificos de irrigagio
e muita vontade de trabalhar™, avisa o
produtor.
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Produto em fase de cadastro no Parana

Aimplantagéo de diversos projetos de
agricultura, principalmente em fru-
ticultura, com manejos especiais e tec-
nologia de ponta, construcio de barra-
gens e canais e diversos projetos em irri-
gacdo trouxeram uma nova esperanga
para os produtores baianos e do cerrado.
Além disso, a mecanizacao e a tecnifica-
cdo estdo mudando o estilo da agricultu-
ra nordestina que, nos préximos trés
anos, deverd aumentar a sua area irriga-
da em 100 mil hectares. Com um poten-
cial de drea irrigdvel estimado em 1,6 mi-
lhdo de hectares, apenas 1.600 hectares
estdo ocupados com fruticultura, café,
graos, hortigranjeiros, algodao e cana-de-
acticar. Assim, cerca de 1,4 milhdo est4
a disposic@o de investimentos em agro-
negdcios ao longo do Velho Chico, que
nasce em Minas Gerais, percorre 3.160
quildmetros e rasga uma paisagem po-
bre de caatinga e desemboca no mar, en-
tre Alagoas e Sergipe. Para usar as dguas

deste rio sinuoso que passa levando a es-
peranca a seis estados brasileiros, o go-
verno baiano devera investir, até 2002,
mais de R$ 400 milhGes em projetos go-
vernamentais.

Com uma populagio de 15 milhdes de
habitantes, o Vale tem um grande poten-
cial de irrigacdo. As principais cidades da
regido sdo as vizinhas Petrolina/PE e Jua-
zeiro/BA. Na drea da Companhia de De-
senvolvimento do Vale do Sdo Francisco
(Codevasf), 53 mil hectares ji estio em
operacio, 41,7 mil estdo em implantacio
e mais 530 mil hectares estdo em estudo.

Considerada uma das principais regi-
onais da Codevasf na Bahia, a superin-
tendéncia de Juazeiro trabalha atualmente
em diversos projetos, alguns de 15 anos
e outros bem recentes, conforme Hélio
Silvio Barros, da 4rea de Engenharia da
Codevasf, que atua em quatro projetos
de irrigacdo — o Mandacaru, Manicoba
Tourdo e Salitre.

Divulgagio

Projeto Salitre muda a fei¢do da paisagem da
regido de Juazeiro/BA

O projeto Salitre € um dos mais im-
portantes projetos de irrigacdo da Bahia
e se constitui em uma grande atragio para
investimentos no Estado. O projeto
abrange 53 mil hectares de 4rea, 40 mil
dos quais irrigdveis. Mais da metade serd
ocupada, a partir do ano que vem, por
empreendimentos agricolas, com lotes de
48 hectares. Segundo projecio da Codes-
vasf, serdo gerados mais de 30 mil em-
pregos diretos, além de 60 mil indiretos,
beneficiando uma populagdo de 180 mil
pessoas.

Hélio Silva Barros afirma que, quan-
do o projeto estiver em pleno andamen-

ZENECA

‘KARATE ZEON’.

O INSETICIDA MULTICULTURA

QUE E O

MAXIMO EM TECNOLOGIA.

ATENCAO

av meiv ambiente, Leia atentamente e siga
rigorosamente as instrugdes contidis no rotulo,
na bula ¢ na ree Utilize sempre os cquipamentos

de protecio individual. Nunca permita a utilizagdo
do produto por menores de idadc
Consulte Venda
sempre um sob
Engenheliro receituario
Agrénomo /IN DEI: agronomico
i v

microcapsulas

estbmato

‘Karate Zeon’ é um novo inseticida multicultura,
com formulagido composta de microcipsulas, baseada em 4gua.
Uma tecnologia tinica que, além de maior eficiéncia,

proporciona maior seguran¢a ao homem e ao meio ambiente.



to, a producdo de frutas e hortigranjeiros
devera atingir 630 mil toneladas. As
obras civis da estacdo de bombeamento
jd terminaram e as metas tragcadas entram
agora em sua fase final.

A irrigacio desses projetos na Bahia
¢ feita através dos sistemas de infiltra-
¢do por sulcos, pivd central, gotejamen-
to e microaspersio. “Estamos produzin-
do frutas como goiaba, mamao, acerola,
meldo, melancia, uva e tomate”, cita ele.
Alguns locais estdo produzindo uvas de
excelente qualidade e vinhos “com qua-
lidade semelhante ao da Serra gatcha”,
garante ele. Fa

Sao Paulo facilita outorga

E m Sao Paulo, aumentam as dreas com
culturas irrigadas a cada ano, prin-
cipalmente em olericultura e fruticultura
no norte e oeste do Estado. Para facilitar
o acesso do médio e pequeno agricultor
aos programas estaduais e federais de fi-
nanciamento para a irrigacdo, foi langa-
do no final de setembro, no auditério da
Escola Superior de Agricultura Luiz de
Queiroz, em Piracicaba/SP, o Projeto de
Apoio ao Irrigante.

A viabilizagdo do projeto se dard com
a integragdo de recursos das duas secre-
tarias estaduais, por meio do Departamen-
to de Aguas e Energia Elétrica (DAEE) e
da Coordenadoria de Assisténcia Técnica
Integral (CATI), cujos técnicos das 40 re-
gionais receberam treinamento para a ela-
boragao do estudo de viabilidade hidrica.

Conforme o coordenador da CATI, An-
tonio Carlos de Souza (na foto), a adogao
do projeto permite que em 15 dias os agri-
cultores tenham em mdos a outorga que
autoriza a captag¢do hidrica em suas pro-
priedades. “Além disso, o agricultor rece-
berd um protocolo que permitird acesso
rdpido ao financiamento agricola, fato
que, anteriormente, s6 era permitido com
a liberacdo da outorga, que demorava
meses”, observa Souza. O secretdrio da

Agricultura paulista Joao Carlos Meirel-
les, destaca que os agricultores terdo aces-
so facilitado ao Fundo de Expansao da
Agropecudria e da Pesca (Feap). Meirel-
les lembra que esta agdo conjunta ird per-
mitir a participacdo de entidades agrico-
las, além de desenvolver pesquisas visan-
do a orientagcdo de sistemas de irrigagdo
mais econdémicos, dentro da visdo atual de
agronegacio.

Souza informa que, segundo dados da
CATI, 19 mil hectares estdo sendo irriga-
dos atualmente nas lavouras paulistas, a
maior parte delas cultivadas com horti-
granjeiros.
Deste total,
acrescenta,
o sistema
tradicional
de aspersdo
€ o mais
usado, che-
gando a 15
mil hecta-
res. O res-
tante utili-
zado por
microasper-
sdo ou gote-
Jjamento.

Divulgagiio

MAIOR EFICIENCIA - MAIOR FLEXIBILIDADE - MAIOR CONFIABILIDADE
MAIOR SEGURANCA

A O maximo em tecnologia.

SOJA‘MILHO-ALGODAO:TOMATE'FEIJAO-BATATA-HORTIFRUTI-TRIGO-CAFE
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Projeto, em fase
de licitacdo para
aquisicdo e exploracdo
de drea piloto, busca a
producdo de espécies
tropicais com qualidade
tipo exportacio jd no
proximo ano

Texto e fotos: Adriana Langon

irrigacdo estd transformando a

paisagem do Ceard. Nos locais

onde ha dgua hé producio farta.
O contraste salta aos olhos de qualquer
um, mas € preciso ver para crer. O mila-
gre da dgua existe e faz florescer o inte-
resse pela fruticultura irrigada, assim com
o desenvolvimento de novos projetos in-
centivando a atividade.

E o caso do Projeto Baixo Acarad,
com uma drea 1til de 7.776 hectares, que
estd a pleno vapor. O plano saiu do papel
e toda estrutura estd pronta— agua , ener-
gia elétrica, telefonia e estradas — para
receber os primeiros empreendedores.
Serdo eles a dar o pontapé inicial em uma
area piloto de 2.016 hectares. No final
de setembro, foi lancado o edital de lici-
tacdo piblica para a aquisi¢io e explora-
¢ao do projeto. Portanto, os lotes ja es-
tdo a venda ao preco minimo de R$
493,83 por hectare e os terrenos serao
entregues desmatados. O secretario da
Agricultura Irrigada do Ceard (Seagri),
Carlos Matos Lima, explicou que o cri-
tério de sele¢do com maior peso é o téc-
nico, a viabilidade econémica e tecnolé-
gica do programa a ser implementado.
Uma primeira andlise deve ser feita ain-
da em novembro. Aprovada a proposta,
o comprador pode contar com um finan-
ciamento de 12 anos, com juros subsidi-
ado de 6% ao ano e caréncia de trés anos.
A idéia € de que os selecionados forma-
rdo um condominio cooperativado.

obra grandiosa — Foram investidos
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O empreendimento estd localizado as margens do rio Acaraii, na regido norte do Ceard, envolvendo os

municipios de Marco, Acarati e Bela Cruz, a 217 quilémetros de Fortaleza

cerca de R$ 150 milhdes pelo Banco
Mundial (Bird) — assim como o entusi-
asmo e a expectativa de colher a primei-
ra safra de frutas tropicais em 2001. Serd
incentivado o cultivo de banana, goia-
ba, maracujd, liméo, meldo, mamio,
manga, uva e abacaxi. “Nao precisare-
mos criar um mercado novo pois ele vem
crescendo ano a ano. NGs sabemos que
somos competitivos e que 0 consumo
pode ser ainda muito maior”, ressaltou
o secretdrio. Com o mesmo otimismo
equilibrado de que tem os pés bem no
chao, vai um pouco mais além: “Nés
temos consciéncia de que devemos dar
um suporte quanto ao item qualidade/
padronizacio, uma exigéncia no merca-

AREAS A SEREM LICITADAS EM 2000

do internacional. Com qualidade e mui-
to marketing, nds abriremos novos mer-
cados na Europa”.

Para Lima, toda a agricultura irriga-
da deve ter necessariamente uma visao
empresarial e aponta a experiéncia bem
sucedida do Vale do Sdo Francisco como
exemplo de que € possivel chegar 14. O
negdcio levado com seriedade é sindni-
mo de lucro certo. Dados da Seagri
apontam que em um hectare € possivel
obter uma renda liquida de R$ 5 mil.

Estrutura — Os investidores terdo
ao seu alcance o que hd de mais moder-
no, esclareceu o responsavel pela drea
de Gestdo de Infra-Estrutura da Seagri,
Urbano Costa Lima. O projeto utiliza a

Quantidade Lote (ha) Total (ha)
e 8 400 19,8%
_ ciéncia agraria 6 16 96 4,8%
Empresérios S 19 / 80 1.520 75,4%
Fetal M gy - 2.016 100




Lima: a agricultura irrigada deve ter uma visao
empresarial

fibra Otica e a informdtica na regulagem
e controle da distribuicdo de dgua le-
vada por uma adutora até o canal que
abastece os lotes. Os métodos de irri-
gacdo sdo operados através dos siste-
mas de microaspersio e gotejamento
(irrigando a raiz da planta) permitindo
eficiéncia de 90% no aproveitamento
dos recursos hidricos. “Com o uso ra-
cional da 4gua teremos uma economia
de 25%no uso deste precioso recurso
natural”, acrescentou o secretdrio da
Agricultura.

Somente a etapa relativa ao esque-
leto, a construcdo propriamente dita de
toda a estrutura, levou quase oito anos.
O engenheiro Edson Bana, da empresa

Bana: estd tudo pronto para colocar o projeto em
prdtica

Tecnosolos, uma das responsédveis pela
fiscalizacdo da obra, acompanhou cada
passo e garante que estd tudo pronto para
que cada proprietdrio possa tocar adi-

COLHENDO BEM

Cultura Produtividade | Receita bruta

(t/ha) (RS/ha)
Banana 78,3 7.967,00
Maracuja 35 6.752,00
Limao 41,6 6.156,80
Mamao 49 4.218,00
Melao 25 6.500,00
Fonte: Agrianual 2000

ante o seu empreendimento. Os canais
da rede de distribuicdo sdo revestidos
com manta de polipropileno, garantin-

do maior durabilidade, e a bacia que tem

como fonte hidrica o rio Acarad, é ca-
paz de armazenar 1,4 bilhdo de metros
cuibicos.

Diferencial — A vocacio de produ-
zir o ano inteiro € a grande cartada. Este
privilégio, gracas as condigcdes excep-
cionais da regido, € resultado de estu-
dos do Banco Mundial (Bird). Segundo
o coordenador de Desenvolvimento
Agricola da Seagri, Francisco Franco de
Abreu, o clima (temperatura média de
28°C), o solo fértil (podzdlicos e latos-
solos) e com boa capacidade de drena-
gem, a luminosidade (2,8 mil horas de
sol por ano) sao altamente favordveis ao
cultivo fruticola.

A logistica também € invejavel, agi-
lizando o transporte da producdo. O Ce-
ard ¢ considerado o portal de entrada
para a Europa e Estados Unidos. Por via
aérea o escoamento ¢ feito pelo aero-
porto internacional de Fortaleza, sdo seis
horas e meia de voo para Miami/EUA,
seis horas para o Mercosul e oito horas
para Amsterdd/Holanda. O aeroporto
tem estrutura para atender um fluxo anu-
al de 60 mil aeronaves. J4 pelo mar, a
saida € pelo porto de Pecém, em Forta-
leza, que atende 14 empresas de nave-
gagdo com linhas regulares para 16 mer-
cados do comércio internacional. O por-
to off shore fica numa posigédo estraté-
gica, a cerca de sete dias para o merca-
do norte-americano. Fi

amdo e banana made in exportagado.

Esta foi a opgao do produtor Anto-
nio Cerrano (na foto), presidente da Asso-
ciacdo do Perimetro Irrigado Araras Nor-
te (Aupan), que recentemente largou a pro-
dugao de hortalicas na Serra de Ibiapaba
para dedicar-se a fruticultura irrigada. E
a lavoura de mamdo, que jd estd sendo co-
lhida, vai muito bem, obrigado. A produti-
vidade média tem ficado em 25 toneladas/
hectare da variedade havai. Um bom re-
sultado para marcar a estréia na nova ati-
vidade, considerou ele, que jd faz cdlculos
em cobrir o investimento de R$ 4 mil no
pomar no primeiro ano de producdo e co-
mec¢a a consorciar com o coco. O mamao
estd sendo vendido por R$ 0,35 o quilo
para Sao Lufs, Maranhdo.

Cerrano arrendou 8 hectares em Ara-
ras Norte, sendo 4 hectares para o mamao
(nos quais usa a irrigagdo convencional)
e os 4 hectares restantes para a banana
das variedades pacovan e prata and (com
sistema de microaspersdo). “Sem irriga-

A primeira colheita a gente nunca esquece

¢do ndo tem como produzir”, reconheceu. E
jd dd demonstragées de quem estd bem in-
teirado do assunto: “aos poucos estou subs-
tituindo o sistema convencional pelo de mi-
croaspersao, evitando o desperdicio grande
de dgua. Com a microaspersdo terei mais
eficiéncia e menos custo de méo-de-obra,
uma economia’. Enguanto o ciclo de pro-
dugdo do mamdo é de oito meses, o da bana-
na chega a um ano. Para implantar os po-
mares, que toca com o apoio de 10 emprega-
dos, Cerrano tomou R$ 14 mil do Banco do
Nordeste, com dois anos de caréncia e oito
anos de amortizacdo. A associa¢do conta
com 86 produtores.

A politica de incentivo a agricultura ir-
rigada tem atraido empresas de peso para o
Ceard, como por exemplo a norte-america-
na Del Monte (reconhecida produtora de me-
ldo) e a americana Amway Corporation.
Dentro deste enfoque de fomento, a Seagri
estd trabalhando com seis grandes polos de
irrigagao no Estado, prestando apoio na drea
técnica e também de mercado.
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EAPIADEIRAS AGRIc

Montada no 3° ponto
de qualquer trator
agricola

de 50 a 90CV

Capacidade de
elevagdo - 1500kg

Altura de
elevacao - 320cm

Peso do
equipamento - 420kg

Altura do
equipamento - 237cm

EQUIPAMENTOS AGRICOLAS PARA FRUTICULTURA

Pinhais - PR - Rua das Guianas, 196
Fone: (41) 669-7833
E-mail: limmat@sul.com.br
Vacaria - RS - BR 285 - km 3 - N° 4755
Fone: (54) 231-3634
E-mail: limmatva@mackmillan.com.br
Site: www.geocities.com\limmatpinhais

Sementes
Forrageiras de

verao CRA:

Com producgao propria,
a CRA garante
qualidade e claro,

o melhor prego.

B Brachiarias: Brizantha,
Decumbens, Humidicola
e Liberta.

B Capins: Mombaca e Tanzania.

® Milheto Comum e CRA2000
B Sorgo Forrageiro BR501.
B Setaria Cazungula.
® Adubacdo verde.
CONSULTE A CRA:
[ fone/fax: 51.481 3377 |

LY ).
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semente é o nosso chio
CENTRAL RIOGRANDENSE DE AGROINSUMOS

E-mail: sementescra@sementescra.com.br
www.sementescra.com.br
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m sistema de certificag@o de fru-
tas é passaporte para ingressar ou
abrir novas frentes no mercado
externo. No entanto, para que isto acon-
teca, antes de tudo é preciso que o pro-
dutor invista na tecnificagio da ativida-
de. O alerta foi feito pelo representante
do Ministério da Agricultura da Espanha,
Pedro Miguel Chomé, durante conferén-
cia realizada no XVI Congresso Brasi-
leiro de Fruticultura (CBF), no final de
setembro em Fortaleza/CE, paralelamen-
te & VII Semana Internacional de Fruti-
cultura e Agroindidstria (Frutal 2000).
De acordo com o técnico espanhol, a
certificacdo de fruteiras nada mais é do
que um selo de qualidade. Para colocar
em prética esta agfo, destacou ele, algu-
ma institui¢do, seja privada ou ndo, deve
garantir uma estrutura técnica minima para
que haja uma fiscalizacio e também mao-
de-obra treinada para fazer o monitora-
mento da producdo. Tudo para que cada
espécie de fruta tenha uma qualidade ho-
mogénea. Na Espanha, por exemplo, o
sistema foi criado pelo Estado. Ao abor-
dar o caso especifico do Brasil, reconhe-
ceu uma certa dificuldade na implemen-
tacdo em funcio da extensdo territorial e
sugeriu que a fiscalizaciio no Pafs seja feita
por diferentes instituicdes, facilitando o
monitoramento nas diversas regioes.
Crédito — Na oportunidade, o mi-
nistro da Agricultura, Marcus Vinicius
Pratini de Moraes, anunciou a liberacéo
de R$ 150 milhdes para a fruticultura bra-
sileira, assim como ja havia feito duran-
te a Expointer 2000, em Esteio/RS. Des-

tes recursos, R$ 50 milhoes serdo desti-
nados para a cajucultura nordestina. Até
dezembro, estardo sendo disponibiliza-
dos R$ 14 milhdes para investimentos em
tecnologia voltada para o setor. O pro-
grama tem dois objetivos distintos: um
de apoio ao desenvolvimento da cajucul-
tura, e outro de apoio a producio de fru-
tas diversas. Ambos 0s programas tém
um limite de crédito R$ 40 mil por pro-
dutor ao ano, com taxas de juros anuais
de 8,75%. O prazo de pagamento é de
seis anos, com até trés anos de caréncia,
podendo os recursos fipanciarem inves-
timentos fixos e semi-fiXos para cultivo.
J4 pelo Programa de Apoio a Cajucultu-
ra, o prazo é mais eldstico, de oito anos,
com trés anos de caréncia, podendo 2
verba ser aplicada em substituiczo de
copas, novos plantios, Pf‘?dUQﬁO de mu-
das e implantagdo de unidades de pro-
cessamento de castanha € pediincylo.

A intengdo do gOVEINO € estimy]ar 2
organizacdo de produtores, atraygs de
cooperativas e assOCla¢0eS, principal-
mente pequenos ¢ MEAIOS. A mety do
governo € investir no S€tOr R$ 36 1 mi-
Ihdes em 2001, R$ 40.3 milhdes ey 2002
e R$ 45,9 milhdes em 2003, comg forma
de aumentar a produgdo n0s 30 pgjos de
fruticultura existentes N0 Bl_‘asil. A idéid
também ¢ aumentar a Participacyg prasi-
leira no mercado externo; Pols atug|yente
0 Pafs responde por apenas 1% qq mer-
cado de frutas interr_lamclnal. O objetivo
€ ampliar essa participagao em 8¢, °, que
representar4 um faturamento de ;¢ 2
bilhdes anuais. Fa
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Toépico: Descoberta

Cada cientista possui umn talento inato pela descoberta. Nao é algo
I aprendido num livro de ciéncias. Ou numa experiéncia de laboratério.
b £ algo natural, que o leva a investigar sobre o mundo a nossa volta.

. Na Monsanto, nossos cientistas referem-se a essa fantdstica sensagdo de

' curiosidade e de busca como se estivessem olhando embaixo das pedras.

" A cada dia, estamos descobrindo novas relages entre a agricultura, a medicina
e a nutrigdo.

Pois nés sabemos que as pedras que desviramos é irdo

‘Wm nos trazer esperanga sobre o futuro. Esperanga de termos um alimento melhor.

Upmma satide melhor. Um mundo melhor.

MONSANTO

Alimento * Satide « Esperanga ™
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= A grande maioria das acées com agricultura de

e precisiao (AP) no Brasil estd sendo desenvolvida

P atraves de parcerias tempordrias coimn

ST multinacionais e grupos de produtores associados a

instituicoes de pesquisa e universidades. Um ano
depois de ouvir agricultores brasileiros que
comegaram a adotar a tecnologia na lavoura,

A Granja retoma o assunto e constata que, por

enquanto, a AP estd mais restrita ao canipo

experimental pois seu desenvolvimento estd num

estagio inicial de implantagao

Luciana Radicione



ssin como acontece com tudo

que é novo, a agricultura de pre-

cis@o (AP) causou e causa entu-
siasmo entre os produtores rurais inte-
ressados em experimentar o que hé de
mais moderno em termos de gerenciamen-
to da propriedade. Os primeiros sinais
desta inovacdo nos campos brasileiros, ha
cerca de trés anos, foram propiciados pe-
las empresas de maquinas agricolas que
disponibilizaram em forma de cortesia
seus pacotes tecnologicos aos agriculto-
res. A AP s6 nao avancou mais por estar
em plena fase de adaptacdo a realidade
brasileira e pelo alto custo do sistema. Este
quadro estd expresso em numeros. A
quantidade de colheitadeiras equipadas
com monitor de produtividade no Pais é
de apenas 60, de um total de 45 mil ma-
quinas em uso no Pais. Ja nos Estados
Unidos, a tecnologia nas colheitadeiras
estd presente em 35 mil unidades. Enquan-
to isso, na vizinha Argentina, 150 maqui-
nas possuem monitores de rendimento por
talhdo de terra.

O professor do Departamento de En-
genharia Rural da Escola Superior de
Agricultura Luiz de Queiroz (Esalg/
USP) José Paulo Molin vai mais além.
Para ele, a AP ainda ndo est4 suficien-
temente madura para deslanchar no Bra-
sil, mas acredita que este quadro é tem-
pordrio. “Estou convencido de que a 16-
gica daqui para a frente sera qualificar
o gerenciamento do sistema de produ-
¢ao, mas o Brasil ainda carece de um
suporte cientifico em torno da agricul-
tura de precisao”, revelou.

Os precos aviltados dos equipamen-
tos que monitoram a terra também sio
considerados um entrave para a difusao
da tecnologia no Pais, pelo menos a cur-
to prazo, conforme avaliacdo do profes-

Para Molin o Brasil ainda carece de suporte
ciernitifico em torno da AP
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Quase a totalidade dos testes realizados
em parceria com produtores estd
direcionada a fase de colheita

sor da Esalg. “Os sensores e maquinas
agricolas sdo, na maioria das vezes, im-
portados dos Estados Unidos, e portan-
to, t€ém um custo adicional pela impor-
tacdo. Isso, economicamente, compro-
mete o uso da AP”, afirmou. O prazo
para que os primeiros sinais positivos
revertam em dinheiro no bolso € outro
problema. “O produtor precisa de, no
minimo cinco anos, para Comegar a re-
ceber os resultados”, salientou Molin.
Na avaliacio do professor adjunto de
Ciéncia do Solo, da Universidade Fede-
ral de Mato Grosso (UFMT), Eduardo
Guimardes Couto, os brasileiros estido
em fase de contemplagdo da tecnologia
da agricultura de precisdo, portanto, é
muito cedo para se tecer um diagndsti-
co sobre a possibilidade de adogdo do
sistema. “O que se tem observado, € que
ha um forte trabalho dos fabricantes de
colheitadeiras, no sentido de disponibi-
lizar mapas de produtividade e/ou apli-
cacdo de fertilizantes em taxa varidvel,
do que um trabalho mais investigativo
para avaliar a qualidade dos mapas pro-
duzidos”, disse Couto. O professor do
Mato Grosso mostra a realidade da AP
no Brasil ao afirmar que a tecnologia
ainda nao chegou totalmente aos cam-
pos brasileiros. “Tenho conhecimento de
trabalhos iniciais realizados com a Fun-
dacdo ABC, do Parand, a Esalq e pela
UFMT em parceria com as empresas de
maquinas”, apontou. Para Molin, da
Esalq, a AP, por enquanto, s6 € compa-
tivel para os grandes produtores e para
aqueles que fazem parte de associativis-
mo. “Este € o caso da Fundacdo ABC,

Couto: a tecnologia ainda nio chegou totalmente
aos campos brasileiros

no Parani. Eles tém o conhecimento e
estdo dominando a tecnologia”, disse.

Uma das dificuldades encontradas no
Brasil, na visdo de José Paulo Molin, &
o desenvolvimento de um suporte téc-
nico especializado. “Como nio hd uma
escala de producio no Brasil, penso que
dificilmente uma empresa vai investir
para desenvolver um suporte por aqui”,
ponderou. De acordo com ele, nos Es-
tados Unidos, berco da agricultura de
precisdo, poucas sdo as empresas que
conseguiram sobreviver no mercado em
relacdo a expectativa inicial.

Regionalizacido — O técnico da
Esalq € um defensor dos pacotes tecno-
légicos oferecidos pela empresas de
méquinas agricolas que atuam no Bra-
sil, desde que os diversos sistemas per-
mitam ao produtor avaliar com eficién-
cia as condic¢Oes locais. “Existe uma fa-
tia de equipamentos e maquinas que
permite isso”, complementou. Ja Cou-
to, da UFMT, apoia que a adogdo desta
tecnologia passe por uma fase interme-
didria, a qual chama de “manejo locali-
zado na versdo tupiniquim”, que consis-
te na aplicacéio dos conceitos tedricos
da geoestatistica, a partir da coleta de
aspectos quimicos e fisicos do solo, bem
como da produtividade da plant. Ele ex-
plicou que, a partir disso, as informa-
¢Oes serdo expressas através de mapas
que servirdo de base para a aplicacio de
fertilizantes e preparo diferenciado do
solo, dependendo da disponibilidade de
plantadeiras, semeadeiras e distribuido-
res de calcdrio.

“Depois de 4 ou 5 anos que 0 agri-
cultor utilizar esta técnica, ele estard pre-
parado para entender o significado dos
mapas e, mais do que isso, podera fazer
um estudo econémico mais aprofunda-



— No Brasil existem 60 colheitadeiras equipadas
com monitor de produtividade, de um total de
45 mil;

— Na Argentina, o sistema esta em 150 colheitadeiras;

— Nos EUA sao 35 mil unidades com monitor;

— 13% dos americanos possuem monitor
sem GPS;

— 18% dos americanos fazem amostragem
do solo com GPS;

— 18% dos americanos aplicam defensivos

com taxa variada.

0S NUMEROS DA TECNOLOGIA

do sobre a aquisi¢cio desta tecnologia”,
destacou.

De uma maneira geral, tanto Cou-
to quanto Molin sfo grandes defenso-
res da agricultura de precisdo, mas mos-
tram cautela quanto ao desenvolvimen-
to da técnica no Brasil, pois reconhe-
cem a necessidade de adaptacio dos sis-

~

temas a realidade do Pais. Segundo

Eduardo Couto, a tecnologia € “sensa-

cional”, pois possibilita ndo sé a maxi-
mizagdo do lucro, mas a reducdo do
impacto ambiental causado pela ativi-
dade agricola, ao diminuir a aplicacio
de insumos. “O necessdrio sdo estudos
isentos de marketing, buscando avaliar
a exatiddo dos mapas produzidos, a fim
de fornecer aos agricultores a real vari-
abilidade dos campos de cultivo”, pon-
derou. Para o professor José Paulo Mo-
lin, a proposta da AP se insere na 16gi-
ca mundial de se buscar maior produti-
vidade e menor impacto ao meio ambi-
ente, mas constata que um dos grandes
problemas no Brasil € a falta de um
maior dominio e conhecimento sobre o
assunto. “Falta treinamento de pessoal

em todos os niveis, desde operadores de
madquinas, produtores e até consultores,
0 que, a curto prazo, € um fator limitan-
te””, contrapos.

Para ele, € necessdrio mais engaja-
mento da drea técnica para tratar e di-
fundir a complexidade da agricultura de
precisdo. “Assim como em qualquer sis-
tema de gerenciamento, a agricultura de
precisdo € uma tecnologia que requer
maior aprofundamento”, disse. O técni-
co também aponta a necessidade de se
viabilizar a 16gica ‘“do que aplicar e
onde aplicar™, pois o mapa de colheita
e amostragem do solo os brasileiros de
certa forma ja dominam.

Transferéncia — As instituicGes de
pesquisa, universidades, a assisténcia
técnica, os agricultores, a iniciativa pri-
vada, os fabricantes de equipamentos,
as associacdes, as cooperativas e 0 go-
verno federal tém papel fundamental na
transferéncia da inovacdo tecnoldgica
para a agricultura brasileira. A opinido
€ de Evandro Chartuni Mantovani, téc-
nico da Embrapa Milho e Sorgo, de Sete
Lagoas/MG, que participou de
workshop sobre agricultura de precisio
em semindrio ocorrido em Cuiabd/MT.
A difusdo da tecnologia pode ser feita
através do planejamento de semindrios,
reunides técnicas, treinamentos de pds-
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Entidades e fabricantes estio empenhados em
difundir a inovagio tecnoldgica

graduacio e implantacio de projetos de
pesquisa, com a participaci@o de especi-
alistas nacionais e internacionais. “Es-
sas tém demonstrado ser as formas mais
rdpidas e eficientes de se promover a
transferéncia”, afirmou Mantovani.
Conforme o técnico da Embrapa, como
o grande desafio da agricultura brasileira
€ produzir para abastecer o mercado in-
terno e ao mesmo tempo gerar exceden-
tes para exportagdo a custos competiti-
vos, o certo € buscar a modificagdo no
nivel de aplicacdo da tecnologia, com
uma atuacdo eficiente e com incorpora-
¢ao e adaptacdo da tecnologia.

No Brasil, de acordo com Mantova-
ni, das etapas que compdem a agricul-
tura de precisdo, a de interpretagio das
informacdes retiradas do trabalho de
monitoramento do solo é a mais utiliza-
da no momento. “Ja temos disponiveis
colhedoras, semeadoras, amostrador ge-
oreferenciado, kit de amostragem para
upgrade e desenvolvimento de senso-
res”, destaca. No entanto, informa que
a comercializacio dos sistemas estd mais
avancada no Centro-Oeste do Brasil, re-
gido que desponta como a nova frontei-
ra agricola do Pais. “O lado comercial
foi mais desenvolvido nesta regido, que
tem mais condigcdes de absorver esta tec-
nologia”, avaliou.

Embrapa — A promocao da pesqui-
sa e a transferéncia de tecnologias em
agricultura de precisdo, com enfoque no
manejo localizado, vém sendo obtidas
com a criagdo do Niicleo de Gestédo Tec-
nolégica de Agricultura de Precisdo
(NGT-AP) pela Embrapa. A proposta é
criar mecanismos de gestdo e apoio a
projetos de pesquisa e desenvolvimen-
to, representados por algumas de suas
unidades espalhadas pelo Brasil. De
acordo com Evandro Mantovani, atra-
vés desse projeto o governo federal ird
destinar recursos para pesquisa. A ver-
ba serd utilizada em projetos de auto-
macdo agropecudria, sistema de rastre-
abilidade e mecanizacdo do sistema de
produgdo. A rastreabilidade ird permi-
tir precisdo no processo produtivo, com
a minimizacdo de perdas e eliminagao
de fraudes, por meio de um controle sa-
nitario, nutricional e ambiental eficien-
tes. Na Embrapa Informética Agrope-
cudria, de Campinas/SP, estd sendo es-
truturado um banco de dados. “O de-
safio serd interpretar esta série de da-
dos”, disse.

Lucratividade — O professor de
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Para buscar ainda maior eficiéncia, o agricultor também pode usar a AP na pulverizac¢do e no plantio
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Mantovani: a transferéncia se
dd através de semindrios,

Economia Rural e pesquisador da Em-
brapa Soja, de Londrina/PR, Anténio
Carlos Roessing, considera que a ques-
tao da lucratividade é o que tem restrin-
gido a adogdo da agricultura de preci-
sdo no Brasil. “Estudos mostram que a
AP tem sido mais lucrativa em culturas
de maior valor econémico por unidade
de 4rea, como a soja, que representa
52% das oleaginosas no Pais.” Para o
técnico, € indispensével a adogdo de pla-
nilhas de custo para comparar a agricul-
tura convencional com a agricultura de
precisdo. “O objetivo da planilha é ori-
entar o empresdrio, verificando se a ati-
vidade tem chance de sobreviver e se a
tecnologia € sustentdvel economicamen-
te”, disse. A longo prazo, a AP tende a
ser mais lucrativa com a melhoria geral
do sistema de informacéo da proprieda-
de. “Maior produtividade e qualidade
80 as principais varidveis a serem con-
sideradas”, afirmou. De qualquer forma,
para Roessing, é mais fécil ao produtor
calcular os custos com o emprego da
agricultura de precisdo do que seus re-
ais beneficios.

Ele explicou que a grande maioria
dos estudos econdmicos leva em consi-
deragdo a aplicagfo dos fertilizantes. Em
1995, a aplicagdo controlada nos EUA

Roessing: estudos apontam que
a AP é vidvel em culturas de
reunides técnicas e treinamentos valor agregado

Fraisse: ferramenta aumenta a
eficdcia no gerenciamento da
propriedade rural

era feita por 8% dos produtores. Em
1999, este percentual cresceu para 37%.
“Na Europa, a adog¢do ocorreu mais pe-
los efeitos positivos em relagdo ao meio
ambiente do que a preocupag¢ao com
maior produtividade”, comentou. Em
2001, na observagio do técnico, cerca
de 45% dos produtores norte-america-
nos usarfio a tecnologia para a aplica-
cdo de fertilizantes. “A anélise econd-
mica da AP € muito similar & agricultu-
ra tradicional, a diferenca reside na
quantidade de insumos aplicados. O or-
camento parcial pode ser a metodologia
usada para comparacio entre os dois sis-
temas”, salientou. Ele informou ainda
que alguns resultados de anélise econo-
mica da aplicacdo localizada de fertili-
zantes nas culturas de milho e soja rea-
lizados nos EUA, mostraram que, na
média, em 60% dos casos a utilizacdo
da aplicagio localizada foi mais econd-
mica quando comparada com a tradici-
onal. “Com isso, pode-se concluir que a
lucratividade é maior quando se pode
introduzir a aplicagdo com muiltiplos in-
sumos, como semeadura, adubagao,
aplicacdo de herbicidas e inseticidas”.
Na opinido do professor José Paulo
Molin, embora a pulverizacao seja a fase
mais promissora em termos de econo-
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A Massey Ferguson esta sempre trazendo os Ultimos avancos da tecnologia mundial para oferecer a vocé. A nossa lideranca e tradigao
transformaram a relacdo com o produtor rural em resultades produtivos: as colheitadeiras Massey Fergusen. Numa perfeita combinagao
entre tecnologia Gtil e alta performance, elas proporcionam aumento de produtividade e melhoria da sua qualidade de vida. Tém ainda
muita versatilidade, servindo aos diferentes produtores, do pequeno ae grande, e realizando varios tipos de colheitas, até mesmo as de
feijao. E vocé conta também com a melhor e maior rede de concessionérias do pais, pronta para atendé-lo sempre que precisar.

Massey Ferguson. Trilhan_d__q__o _‘_f__l_lturo com os pés no chao.



Investimento pesado, com lucro certo

A deficiéncia de mdo-de-obra qualificada é uma constante preocupacdo dos pesquisadores e indistrias

mia de insumos, a ferramenta precisa vir
melhor acompanhada de um método de
producdo de mapa de aplicacdo. “Nos
Estados Unidos existe um percentual de
usudrios, mas ainda ha limitagdo técni-
ca”, garantiu o técnico da Esalqg.
Beneficios — Mesmo levando em
consideracdo os custos para a sua im-
plantacio, é inegavel que a agricultura

de precisdo pode se consolidar no Pais
como a melhor ferramenta no gerencia-
mento da propriedade rural. Para o en-
genheiro cartégrafo da Cargill, de Min-
neapolis/EUA, Clyde Fraisse, a tecno-
logia aumenta a eficiéncia dos insumos,
auxilia o produtor na tomada de deci-
sdes, se aplicada corretamente resulta
em maior produtividade por hectare,

% ' ;z Wi /
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, Produtores reconhecem
~ vantagens do sistema

; tilizando o sistema AFS disponibiliza-
i do pela Case na colheitadeira 2388,
cujo investimento foi de US$ 21 mil, o dire-
tor da Sementes Chimarrdo, de Paracatu/
Minas Gerais, Luiz Fernando Gongalves (na
| foto), colocou em prdtica a tao falada AP e
| viu pela primeira vez o mapeamento de dre-
as da propriedade, identificando nichos de
produtividade mais altas e mais baixas.
“Numa drea de 800 hectares, vi a vantagem
de avaliar a produtividade de dreas por
mancha ou gleba”, salientou. De acordo com
ele, em apenas uma safra ndao se pode ter
certeza dos resultados para partir para um
planejamento mais adequado da drea. “ E
importante acompanhamento maior, pois as-
sim o processo ird detectar os problemas do
solo”, comentou Gongalves.

Embora admita os beneficios da nova
tecnologia de gerenciamento para o campo,
o produtor afirmou que as vantagens ndo es-
tdo surgindo na velocidade que inicialmen-
te pretendia. “O potencial é bom, mas de-
pende de mais habilidade por parte da equi-
pe de suporte técnico”, salientou. Na prdti-
ca, a AP nao evoluiu na sua propriedade de
um ano para cd. Tanto que, contrariando
planos anteriores, ndo utilizou o sistema na
fase de plantio desta safra, o que so serd
feito a partir dos resultados do monitora-
mento realizado na proxima colheita do mi-
lho e do feijao.

Apesar das dificuldades encontradas
nestes primeiros meses de uso da AP, o pro-
prietdrio da Sementes Chimarrdo se diz um
entusiasta da tecnologia. A empresa de Pa-
racatu produz sementes de milho hibrido,
sorgo hibrido, arroz ¢ feijao, totalizando uma

causa menor impacto ambiental, além de
permitir a valorizagio da terra através
do melhor controle ambiental. De acor-
do com ele, o uso eficiente dos insumos
é importante, ji que o manejo uniforme
nao atinge pontos do solo onde o poten-
cial € maior. “Na agricultura de preci-
sdo a aplicacdo € diferenciada, pois ndo
hé gastos de recursos onde hd limitacdo
de produgdo. Assim, o monitoramento
de safras dd ao produtor um conheci-
mento bem claro do que estd ocorrendo
na sua propriedade”, explicou. Entre as
dificuldades na adocdo da AP, Fraisse
relaciona o custo do sistema, a neces-
sidade de treinamento dos envolvidos
no processo, o aspecto ‘hight tech” da
tecnologia, tomando por exemplo os
Estados Unidos, onde cerca de 45% dos
produtores que utilizam a AP t€m mais
de 50 anos. Qutro ponto a ser conside-
rado, frisou o técnico da Cargill, é a
constante modificagdo dos equipamen-
tos e softwares. Fi

producdo de 160 mil sacas de sementes por
ano, em uma drea total de 2 mil hectares.

Outro produtor que ndo nega as vanta-
gens da agricultura de preciséo é o gaticho
Carlos Ernesto Knorr, da Agropecudria Knorr,
do municipio de Panambi, Rio Grande do Sul,
onde sdo cultivados 950 hectares com semen-
tes de milho, milho indiistria, soja e trigo. Ele
Jfoi wm dos que utilizou como cortesia o siste-
ma da AGCO durante a colheita do trigo no
ano passado com uma mdquina MF 34, em
uma drea experimental de 40 hectares. “A
tecnologia me mostrou o que acontece com o
solo na questio produtividade. Apurou desu-
niformidade que em algumas dreas chegou a
4 mil quilos por hectare e em outras chegou a
1.500 quilos por hectare”, disse. Seu interes-
se em adquirir um pacote tecnoldgico bate de
[frente quando o assunto é a realidude do pro-
dutor brasileiro. No seu caso, os custos ainda

ndo se encaixam no orcamento. “Tenho ou-
tras prioridades no momento”, revelou.

0 gaiicho calculou por cima os custos e
chegou a conclusao que teria que desembol-
sar cerca de R$ 10 mil para equipar pelo
menos uma de suas quatro colheitadeiras. *
Com isso, o controle acabaria sendo reali-
zado em apenas uma parte da propriedade,
0 que ndo € o ideal”, salientou Knorr, que
também sabe que um gerenciamento adequa-
do depende de acompanhamento por alguns
anos. “Um ano de medigdo é pouco”, disse.
“Sei dos beneficios da tecnologia, mas ain-
da é algo para o futuro”, concluiu.

A Sementes Selecta, de Goiatuba, em
Goids, foi mais audaciosa. Hd mais de um
ano e meio das primeiras experiéncias com
agricultura de precisdo, iniciadas com o
acompanhamento da SLC-John Deere, a
empresa hoje se destaca na aplicacdo da tec-
nologia na regiao. O sistema de gerencia-
mento é proprio e foi desenvolvido por um
corpo de técnicos que atendem mais de 60
clientes da Selecta. O levantamento da drea
com GPS é feito em 40 mil hectares destina-
dos a produgdo de sementes e soja.

A adogdo do processo iniciou em abril
do ano passado com a primeira colheita em
parceria com a SLC-John Deere, em 500 hec-
tares de soja. O uso do GPS permitiu colhey
informagoes mais precisas sobre o solo, mas
os resultados de produtividade comecardo
a ser conhecidos a partir da proxima colhei-
ta, pois jd foi efetuada a corre¢do de acidez,
adequacao de cultivares e aplicacao diferen-
ciada de adubos em diferentes formulas e
dosagens. A expectativa do diretor-presiden-
te, Mauricio Mendes, é de que a adogdo da
AP na regiao de Goiatuba, cresca até qua-
tro vezes repassando a tecnologia mais ade-
quada a realidade da regido.
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Com base nas
vantagens incorporadas
ao solo e,
conseqiientemente, a
lavoura, muitos
técnicos tém
recomendado este
manejo

Roberto Arevalo
Pesquisador cientifico do Instituto Agronémico
de Campinas (IAC)

s residuos de colheita de cana

crua tém sido recomendado por

especialistas no assunto, em de-
corréncia das suas grandes vantagens.
Beneficios que melhoram as proprieda-
des fisicas e quimicas do solo, conser-
vam o solo e a umidade, enriquecem o
solo da matéria orgénica, reciclam nutri-
entes, evitam insolacdo direta na super-
ficie do solo, incrementam organismos
benéficos, evitam matocompeticdo, sim-
plificam o manejo de matospecies (es-
pécies de plantas daninhas) e 0 manejo
da cultura resulta mais econdmico.

Por outra parte, os residuos de colhei-
ta podem causar prejuizos na brotag¢ao de
alguns cultivares de cana; em locais bai-
X0, 0 excesso de umidade acumulada no
terreno prejudica a brotagdo e o cresci-
mento da cana e necessitam de doses adi-
cionais de nitrogénio.

S6 se justifica a queima dos residuos
em: terrenos baixos; renovagao da cul-
tura e quando a cultura se encontra in-
festada de pragas.

A colheita de cana crua contribui para
a sustentabilidade. A abordagem susten-
tavel da producao de cana deve contem-
plar no presente e no futuro: ambiente
sadio; produgéio econémica e a solugdo
de problemas sociais.

Os residuos de colheita podem ser
deixados no campo em drea total, entre-
linhas, entrelinhas alternadas. A modali-
dade mais econémica é em drea total,
como deixam as méquinas colheitadei-
ras integrais.

Atualmente existem mdquinas de
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Fotos: Divulgagio

colheita integral que realizam eficien-
te distribuicao dos residuos de colhei-
ta no campo.

A colheita mecénica é possivel em
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latossolo, terra roxa estruturada e podzé-
licos ndo abruptos, com até 10% de de-
clividade. Segundo o pesquisador Andra-
de Silva, 60% da drea canavieira do Es-

Distribuicao de residuos de colheita de cana crua pela mdquina integral




tado de Sdo Paulo é mecanizdvel. Para o
qual seriam necessdrio, 1.700 maquinas
de colheita integral.

Entre 10 a 20t/ha’! de residuos de co-
lheita de cana crua, contribuem para o
manejo de matospecies. As espécies que
escapam da cobertura e alelopatia (excre-
¢do de substincias quimicas) dos residu-
os, podem ser manejadas com herbicidas.

Piores matospecies — Em pesqui-
sas de campo realizadas durante os ul-
timos trés anos, em cinco regides do Es-
tado de Sdo Paulo tem sido identifica-
das 50 matospecies nos residuos de co-
lheita. Foram encontradas 25 destas es-
pécies em duas usinas da regido de Ri-
beirdo Preto.

A grande maioria das matospecies que
infestam os residuos de colheita emerge
no periodo de 30 a 90 dias ap6s a colheita
da cana crua. Embora existam espécies
que emergem até os 180 dias.

As matospecies que infestam os resi-
duos de colheita de cana crua variam com

HeiTA

PIORES MATOSPECIES QUE INFESTAM OS RESIDUOS DE COLHEITA DE CANA CRUA*

Matospecies Sigla Nomes vulgares
Cyperus rotundus L. CYPRO TIRIRICA e CAPIM-DANDA
Cynodon dactylon (L.) Pers. CYNDA GRAMA-SEDA
Rottboellia exaltata L.f. ROOEX CAPIM-CAMALOTE
Digitaria insularis (L.) Mez ex Ekman  DIGIN CAPIM-AMARGOSO
Clhoris polydactyla (L.) Sw. CHRPO CAPIM-BRANCO
Brachiaria decumbens Stapf BRADC CAPIM-BRAQUIARIA
Digitaria horizontalis Willd. DIGHO CAPIM-COLCHAO
Panicum maximum Jacq. PANMA CAPIM-COLONIAO
Sorghum halepense (L.) Pers. SORHA CAPIM-MASSAMBARA
Ipomoea heredifolia L. IPOHF CORDA-DE-VIOLA
Sida glaziovii K. Schum. SIDGZ GUANXUMA-BRANCA
*AREVALO, R. A., 1998; AREVALO, R.A. & BERTONCINI, E. |., 1999.
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o banco de disseminulos do solo, quanti-
dades de residuos de colheita, uniformi-
dades de distribuicio dos residuos, den-
sidades dos residuos, adaptacdo de ma-
tospecies aos residuos.

As plantas daninhas voliveis ou tre-
padeiras como as Corda-de-viola e Tu-
pulo, etc, dificultam o crescimento e a
colheita da cana-de-agicar. Consequen-
temente encarecem os custos de produ-
¢do, o benficiamento e qualidade do agu-
car, 4lcool, papel etc.

Matocompeticdo — O periodo criti-
co de matocompeticdio na cultura com

T ———

queimada de pré-colheita acontece entre
30 a 90 dias apds a generalizacdo da bro-
tacdo da cultura. Se para o caso da co-
lheita da cana crua este periodo for coin-
cidente, todas as matospecies que apare-
cem dentro dos 90 dias prejudicariam a
produtividade, pela matocompetic¢do,
quando um fator ecofisiolégico essenci-
al se encontra limitado no habitat e quan-
do matodensidades atinge limiar critico,
acima do qual prejudica a cultura.

Mas a matoinfestagdo que ocorre pos-
teriormente ao periodo critico dificulta-
ria a colheita da cultura. E conhecido que
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algumas matospecies podem infestar até
os 180 dias ap6s da colheita como acon-
tece com as populares cordas-de-viola
como: IPOHF-Ipomoea hederifolia L.;
IPOAC -Ipomoea acuminata (Vahl)
Roem. et Sch.; PHBPU - Ipomoea pur-
purea (L) Roth.; MRRCI - Merremia
cissoides (Lam.) Hall. f. , etc.

A quantidade de residuos de colheita
estd estreitamente ligada com o cultivar
de cana e a época de colheita. O pesqui-
sador Manechini determinou 13 - 15t/ha
! de residuos de fitomassa seca dos culti-
vares SP79-1011 e SP80-185.

Manejo — Os residuos de colheita
de cana crua controlam normalmente
mais de 50% das matocomunidades que
infestam a cultura. O controle esta liga-
do a quantidade de residuos; a densida-
de dos mesmos e a distribuicdo no cam-
po. Residuos entre 10 a 20t/ha ! de fito-
massa seca controlam eficientemente o
mato. O matocontrole acontece pela acio
fisica e bioquimica: impedem a fotossin-
tese, acdo alelopdtica.

As matospecies que escapam dos re-
siduos de colheita podem ser manejadas
com tratamentos de herbicidas pré-emer-
gentes ou pds-emergentes.

Os herbicidas pré-emergentes sdo
aplicados acima dos residuos de colhei-
ta. As chuvas transportam desde a super-
ficie dos residuos para o solo, onde eles
atuam. Também podem ser aplicados
abaixo dos residuos com aplicagio simul-
tanea na colheitadora integral .

Os herbicidas pré-emergentes devem
ter solubilidade em &dgua > 250mg/L".
Estes podem ser aplicados somente em
solos de textura média, com 15 - 35% de
argila e em solos argilosos > 35% de ar-
gila. Solos de textura leve (< 15% de ar-
gila) ndo sido recomenddveis sua aplica-
¢do, pelo perigo de intoxicar a cultura.

também importante considerar o
intervalo de tempo entre a aplicagdo e
chuva. O ideal seria uma chuva superior
a 20mm, dentro dos 7-15 dias da aplica-
¢do. Isto € vélido para herbicidas suscep-
tiveis a fotodegradacdo ultravioleta.

A maioria das formulagdes necessita
as adjuvantes 0,1 a 0,5%. A grande mai-
oria dos herbicidas aplicados em pés-
emergeéncia € téxica para a cultura. Por
isso € importante aplicar em jato dirigi-
do. Quando a temperatura é superior a
32°C os herbicidas perdem seletividade
para a cultura, podendo injuria-la seve-
ramente. Por outra parte, para que o her-
bicida seja absorvido pelas folhas requer
de pressdo de vapor atmosférica (umida-
de relativa) superior a 60%. Para evitar
deriva, o vento deverd ser menor de 6km/
h''. As plantas daninhas deverdo estar em
pleno crescimento. Fa
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Aspecto de uma planta de IPOHF - [pomoea

hederifolia L. (Corda-de-viola)

em pré-emergéncia na superficie dos residuos

MATOSPECIES QUE EMERGEM NOS RESIDUOS ATE OS 180 DIAS*
Matospecies Sigla Nomes vulgares

Ipomoea acuminata Roem et Sch. IPOAC CORDA-DE-VIOLA
Ipomoea purpurea ( L.) Roth. PHBPU CORDA-DE-VIOLA
Ipomoea heredifolia L. IPOHF CORDA-DE-VIOLA
Merremia cissoides ( Lam.) Hall. f. MRRCI CORDA-DE-VIOLA
Merremia dissecta ( Jacq.) Hall. f. MRRDI CORDA-DE-VIOLA
Coniza bonariensis (L.) Crong. ERIBO BUVA

Euphorbia heterophylia L. EPHHL AMENDOIM-BRAVO
Pyrostegia venusta Baill. PYRVE CIPO-DE-SAOQ-JOAO
Rottboellia exaltata L. f. ROOEX CAPIM-CAMALOTE

*AREVALO, R. A. , 1998; AREVALO & BESRTONCINI, E.I., 1999.

PRINCIPAIS HERBICIDAS POS-EMERGENTES APLICADOS NA FOLHAGEM*

Nomes comuns Nomes comerciais Doses (%)
Ametrina Gesapax 500; Metrimex, etc 1
Ametrina + Clomazone Sinerge 500 152
Glifosato Roundup; Glifosato Nortox, etc 1-2
Asulam + Diuron Asulox 400 + Diuron 500 1
Hexazinona + Azafenidin Evolus BR 0,5-1
Hexazinona + Diuron Velpar K GRDA 1
Diuron + MSMA Fortex FW 1
Halosulfuron Sempra 750 GRDA 0,05
Sulfosato Zapp fl=
MSMA MSMA 720 ; Daconate 480 0,5-1
Flazasulfuron Katana 0,66
Paraquat : Gramoxone; Desseka , etc 1
Clomazone + Diuron + Hexazinone Gamit + Velpar K GRDA 0,5+05
Paraquat + Diuron - Gramocil 1
Ametrina + Diuron Ametron 1
2,4-D + Picloram Dontor 0,83 + 0,16

"AREVALO, R. A., 1998; AREVALO, R.A. & BERTONCINI, E. I 1999.

Nomes comuns

Nomes comerciais

PRINCIPAIS HERBICIDAS PRE-EMERGENTES NOS RESIDUOS DE COLHEITA DE CANA CRUA*

Doses (%)

Ametrina + Clomazone Sinerge 500 1-2
Isoxaflutole Provence 750 0,05 - 0,1
Hexazinona + Diuron Velpar K GRDA; Advance 0,67 - 0,83
Isoxaflutola + Hexazinona + Diuron | Provence + Velpar K GRDA 0,05-0,1-0,7
Sulfentrazone Boral 500 1
Tebutiuron Tebuthiuron;Perflan800eCombine 500 0,33 - 0,66

*AREVALO, R, A. , 1998; AREVALO & BERTONCINI, E.I. , 1999,




ROTACAO DE CULTURAS

Iniciativa gaiicha
busca expandir o
plantio deste cereal em
terras da orizicultura
até chegar a 155 mil
hectares, mas o
crescimento estd
vinculado a um
programa adequado de
manejo e a uma ampla
divulgacdo junto
aos produtores

Luciana Radicione

utilizacdo de dreas de arroz irri-

gado em fase de pousio com mi-

lIho pode se tornar realidade nos
campos do Rio Grande do Sul. Porém,
a alternativa para ampliar a produg¢ao do
milho no Estado, que anualmente sofre
uma caréncia entre 1,5 milhdo e 1,8 mi-
lhdo de toneladas, comec¢a timidamente
a ser experimentada entre os produtores
gatichos que a cada nova safra tém a sua
produtividade reduzida pela falta de chu-
va na época mais critica da cultura. A
Embrapa Clima Temperado, de Pelotas/
RS e a Secretaria da Agricultura do Es-
tado estdo engajados no trabalho de for-
talecer o plantio do milho em dreas de
varzea como forma de aumentar a renta-

Divulgagio/lrga

Lavoura experimental de
milho com alta
) pmdutzvxdade superior a

Lavoura experimental de milho com baixa produtividade, proxima a 1.000kg/ha

bilidade do produtor, incentivar a rota-
¢io de culturas e, principalmente, expan-
dir o plantio do milho.

Embora haja até um programa espe-
cifico do governo gaiicho destinado a
ampliar a produgdo de milho em dreas
de virzea, ainda € pequeno o nimero de
orizicultores que nesta safra irdo plan-
tar milho sobre as terras antes ocupadas
pelo arroz. Uma das excecdes € o pro-
dutor de Alegrete, Ivo Mello, que antes
mesmo da iniciativa governamental, ja
apostava neste método de plantio. Ha
cerca de cinco anos ele comecgou a in-
vestir na rotacdo das culturas, mas co-

meteu erros durante o processo de
aprendizado. Hoje é mais ponderado.
“Encontrei pedras no caminho e paguei
caro por isso”, destacou o proprietario
da Fazenda Cerro do Tigre, mostrando
a importincia de um acompanhamento
técnico para quem quer iniciar com a
rotacdo das lavouras.

Segundo ele, um dos principais acer-
tos da rotac@o nas dreas de arroz € quan-
do o produtor consegue colher o milho
com o solo seco. “Solo irregular provo-
ca sulcos e facilita o surgimento de in-
vasoras dificeis de combater, como a
grama boiadeira”, salientou. Apesar dos
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percalcos, o produtor de Alegrete garan-
tiu que ird continuar com o plantio de
milho e soja em dreas de arroz, que atu-
almente ocupam uma drea de 200 hec-
tares na sua fazenda. “Os beneficios que
estes tltimos dois anos sem 0 arroz me
trardo para a préxima safra serdo muito
grandes”, afirmou.

Vantagens — A Embrapa Clima
Temperado, de Pelotas/RS, estd chaman-
do a aten¢do dos produtores quanto as
vantagens do cultivo do milho em dreas
de arroz em pousio. Para a técnica Ma-
rilda Porto, entre os beneficios da rota-
¢do estdo a oferta maior de graos, im-
plantacdo do sistema de plantio direto,
reciclagem de nutrientes, possibilidade
de irrigacdo, combate ao arroz verme-
lho, melhor uso da drea e maior produ-
tividade. De acordo com ela, o produtor
precisa ficar atento as regras de manejo
para obter uma lavoura com bom indice
de produtividade, evitando prejuizos
com o surgimento de invasoras, pragas
e com o excesso de dgua em fases criti-
cas da cultura.

Para tanto, disse, € necessario obser-
var aspectos relacionados a adequagio
da drea onde serd colocado o milho, ir-
rigacdo e drenagem eficientes, época
ideal da semeadura, fertilizacdo do solo,
correcdes e adubacdes, espacamento, se-
mentes adequadas, controle de plantas
daninhas e de lagartas. Disse ainda que
o agricultor ndo pode descuidar do tra-
balho de colheita, secagem e armazena-
gem dos grios. “O espacamento entre
fileiras adequado é de 70 centimetros,
enquanto o normal é de 90 centimetros”,
explicou Marilda. A técnica ressaltou
que quanto mais estreito for o espago,
melhor serd o desenvolvimento da cul-
tura, pois evitard a incidéncia do arroz
vermelho. Com relacdo as pragas, a
Embrapa Clima Temperado adverte que
a lagarta-do-cartucho é considerada li-
mitante para a lavoura de milho. “Para
evitar, o produtor deve iniciar 0 contro-
le tdo logo detecte o sintoma de raspa-
gem da folha”, informou.

Marilda Porto, no entanto, vé outros
fatores que podem limitar o plantio do
milho em dreas de arroz no Rio Grande
do Sul. Para ela, um dos entraves é fa-
zer com que o orizicultor passe a inves-
tir também na lavoura de milho. “A mu-
danca de mentalidade é uma barreira que
precisa cair”, reconheceu. Relacionou
ainda a falta de adog@o das tecnologias
disponiveis para as dreas com rotacao.

Com relagiio aos aspectos técnicos
da lavoura, a Embrapa chama a atengéo
para que os produtores tenham cuidado
com a sensibilidade da planta do milho
provocada pelo estresse hidrico, com o
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ciana Radicione

Mello: experiéncia de cinco anos na rotagao
de culturas

cultivo fora de época, com as falhas no
controle de plantas daninhas e lagartas
e com a adequacdo de mdquinas que
serdo utilizadas no campo. Para a im-
plantagdo da producéo de milho na vir-
zea de arroz € necessdria a drenagem
superficial do solo, sistema de irrigagio
por inundacdo, aplainamento e/ou sis-
tematizagdo. Também € considerado
bésico o acesso do produtor aos proces-
so de secagem e armazenagem dos
grios, além do acompanhamento perma-
nente de técnicos capacitados.
Arrozeiros — Ao que tudo indica,
ainda € incipiente o nimero de produ-
tores que ird apostar no plantio de mi-
lho neste ano, a contar pela previsio do
presidente da Federacdo das Associa-
coes dos Arrozeiros do Rio Grande do
Sul (Federarroz), Artur Oscar Loureiro
de Albuquerque. Embora considere uma
importante alternativa para diversifica-
cio de culturas, o dirigente lamentou a
falta de integracdo do governo com o
setor arrozeiro para que o programa ga-
nhe maior divulgacdo entre os agricul-
tores. “Temos potencial para produzir
arroz em até 930 mil hectares no Esta-
do. Acredito que o plantio em dreas de

Albuquerque: sucesso depende de maior
integracdo do governo com arrozeiros

Divulgagio

Marilda: alguns fatores limitam o plantio de
milho em dreas de arroz

pousio poderia ocorrer em 10 % ou 15%
desta drea”, arriscou Albuquerque.

Para este ano, em virtude da falta de
conhecimento do produtor sobre esta ini-
ciativa especifica, Albuquerque ndo vé
perspectivas favordveis para a cultura do
milho nas dreas do arroz irrigado. O pre-
sidente da Federarroz acredita que a drea
a ser colhida neste ano fruto da rotagdo
deve ser resultado apenas da parceria de
algumas cooperativas de frangos e sui-
nos que garantiram a compra do produ-
to. “O medo dos produtores € plantar
milho e ndo ter para quem vender”, des-
tacou Albuquerque. Ele também apon-
tou como entrave o alto prego da semen-
te do milho em fungdo da escassez das
tltimas safras. “A ocorréncia de uma
supersafra também é temida, pois vai
permitir a queda dos precos do produ-
to”, disse.

Treinamento — Para ampliar o co-
nhecimento sobre a rotagdo arroz X mi-
lho, a Secretaria da Agricultura do Es-
tado, a Emater/RS e a Embrapa Clima
Temperado desenvolveram uma série de
semindrios e treinamento de técnicos em
municipios da Metade Sul onde hd dis-
ponibilidade de terras em pousio. Toda
a tecnologia desenvolvida e que a Em-
brapa detém hd 14 anos, € repassada aos
agricultores, principalmente aos arrozel-
ros. O treinamento e a divulgagdo in-
cluiu os municipios de Pelotas, Alegre-
te, Santa Cruz do Sul, Bagé e Sdo Vi-
cente do Sul.

O agrénomo e assistente técnico es-
tadual do milho da Emater/RS, Eniltur
Viola, afirmou que nesta primeira etapa
do programa Milho na Virzea, a meta
de cultivo em 30 mil hectares pode nao
se concretizar, jd que a proposta é nova
e depende da estrutura disponivel para
o plantio em cada propriedade. “Os pro-
dutores antes precisam se adequar”, cO-
mentou. O agrénomo disse que a tradi-
cdo do produtor gaticho de arroz nio
serd empecilho para a ampliaciio do
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plantio de milho. “Este é um cliché mui-
to antigo. Agora o que se vislumbra é a
oportunidade de diversificar”, afirmou.
Embora acredite no aumento da produ-
¢do de milho a partir da divulgacdo do
programa, Viola salientou que a oscila-
¢d0 na drea plantada vai depender de fa-
tores como disponibilizacdo de crédito e
perspectivas de negdcios com o milho.

Risco — A oscilac@o do rendimento
do plantio de milho na vérzea é um fa-
tor limitante neste tipo de rotacdo. A
avaliagdo € do pesquisador do Instituto
Riograndense do Arroz (Irga) e gerente
do Departamento de Fitotecnia da enti-
dade, agrénomo Valmir Menezes. Se-
gundo ele, em testes realizados durante
oito anos na Estagdo Experimental do
Irga em Cachoeirinha/RS, a produtivi-
dade do milho variou de 8,2 mil quilos
por hectare até zero. “Como pesquisa-
dor ndo incentivo este tipo de rotacio
pelo risco que o produtor ird correr, mas
ndao hia como negar que a iniciativa é
muito importante do ponto de vista da
diversificacdo da economia”, enfatizou

Menezes. Ele explicou que os efeitos ex-
ternos sdo os maiores complicadores
para a cultura do milho, pois trata-se de
uma planta muito suscetivel a umidade.
“0 milho exige muito oxigénio e, no
caso de chuva no periodo de dez dias,
haverd a saturacdo do solo e a redugdo
da disponibilidade de oxigénio”, exem-
plificou o técnico, que coloca este
como um dos pontos que limitam o su-
cesso desta diversificacio.

Metas — O incremento da producio
de milho no Rio Grande do Sul para
suprir a demanda interna das industrias
de suinos e de frangos, gerar renda aos
agricultores da Metade Sul e reduzir a
dependéncia das importacgdes do produ-
to, sdo os objetivos do programa Milho
na Vdrzea. Na safra 2002/2003 a expec-
tativa é que a rotacdo ocupe uma drea
de 155 mil hectares, agregando um vo-
lume de 775 mil toneladas ao Estado.
Para a safra que 2000/2001, projeta-se
que o cultivo chegue a 30 mil hectares.

Na opinido do presidente da Com-
panhia Estadual de Silos e Armazéns

COMPAFIE O RENDIMENTO

Arrozpﬁé‘-milﬁo ...69 rnil quiloslhectare:
Arroz. pés pouslc 558 mII quﬂosﬂ‘aeciare:
fFoata Oesa ¥

(Cesa), Sérgio Luiz Feltraco, a meta des-
se primeiro ano € vidvel. E mandou um
recado: o programa nao pretende subs-
tituir o arroz, e sim, utilizar dreas que
estdo em descanso. De acordo com ele,
a producdo em dreas de varzea permite
um incremento de 20% na produtivida-
de do milho. “O volume de 2,4 mil qui-
los por hectare € pouco se comparado
com a tecnologia disponivel”, afirmou
o dirigente, que acompanhou todo o pro-
cesso de divulgacdo do programa pelo
interior gaticho. Se o Rio Grande do Sul
conseguir incorporar os 155 mil hecta-
res até 2003, a economia para os cofres
serd de R$ 190 milhdes, corresponden-
tes ao que deixard de ser pago com as
importacdes do produto. ki
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O cateto e a
queixada sdo as
especies nacionais
liberadas pelo Ibama
para a criagao
comercial em cativeiro

Fdbio de Moraes Hosken
fimhosken.bh@zaz.com.br

om a proibi¢do do Ibama em todo

o Brasil para novas criacdes do

javali europeu, animal da fauna
silvestre exotica, produzir comercialmen-
te catetos (Tayassu pecari) e queixadas
(Tayassu tajacu) também chamados de
porcos do mato, pode trazer boa renta-
bilidade para o proprietario rural. O mer-
cado se aqueceu com esta medida, ja que
empreendedores rurais que se encanta-
ram com o javali, impossibilitados pela
lei de cria-lo, encontram nestas duas es-
pécies um substituto similar nacional.

Foi uma maneira também do Ibama
incentivar a criagdo do animal silvestre
brasileiro, além de uma resposta a vdri-
os criadores inescrupulosos, que cruza-
ram o javali com o suino doméstico, fa-
zendo o javaporco, que € vendido como
javali puro. Este fato desmoralizou o
mercado e atrapalhou os bons, idéneos
e sérios criadores de javalis puros. Fe-
lizmente, nem cateto e nem queixada se
cruzam com os suinos domésticos.

A carne desses porcos do mato sdo
de excelente qualidade e bastante pro-
curadas pelos apreciadores e proprieta-
rios de restaurantes especializados. Isso
sem falar no valor comercial do couro
desses animais. Por outro lado, a explo-
racdo técnica e econémica, tanto do ca-
teto quanto do queixada, se reveste de
grande importincia como instrumento
de diversificagao e integracao das ativi-
dades agropecudrias.

Assim como o javali, que é cacado
em parques de caga controlada na Eu-
ropa, 0s nossos se prestariam perfeita-
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mente para este esporte, a ser implanta-
do no Brasil. Criamos em cativeiro e
soltamos para serem abatidos, cobran-
do por cabeca, o prémio, as despesas de
hospedagem e alimentagdo e servigos
(hotelaria rural) , gerando receitas ele-
vadas na propriedade. Sabe-se que um
grande nimero de brasileiros viajam
para fazendas de caca legais na Argen-
tina, Uruguai e Europa, pela inexistén-
cia destas no Brasil. E um mercado a
ser explorado.

Sistemas de criacdo — H4, basica-
mente, dois sistemas de criagio para ca-
tetos e queixadas — tudo vai depender
da drea e do local disponivel para loca-
lizar o criat6rio. Um dos sistemas expe-
rimentados € o de criagdo sob mata na-

tiva, que inclui os componentes bdsicos
do habitat natural.

Para que os animais nao sofram com
a falta de alguns componentes — como
abrigo da mata, alimentacdo, dgua em
abundincia e outros — 0s piquetes e as
instalagbes de manejo sdo construidas
sob a mata, dai o nome criagdo sob a
mata nativa.

Hi também o sistema de criacio em
campo aberto, que necessita de algu-
mas arvores adultas bem como uma drea
de banhado, devido a necessidade de o
animal se refrescar.

Também € fundamental construir
abrigos. Eles podem ser feitos com as
laterais de madeira, somente com uma
porta para a entrada e saida dos animais.

.
&
=
a
o
£
1]
z
=
&)
v
s
=]
[



A cobertura, pode ser feita de madeira,
capim sapé, folhas de palmeiras. Lem-
bre-se que o importante é que o materi-
al utilizado ndo absorva e transfira ca-
lor para dentro.

GESTACAO

Cateto — O periodo de gestaciio do
cateto fémea dura cerca de 145 dias, sen-
do que 70% das fémeas fazem dois par-
tos por ano. Cada fémea gera uma mé-
dia de 1,6 filhote por parto.

Queixada — O periodo de gesta-
¢ao é em média 165 dias. O nimero de
partos por ano € 0 mesmo que o cateto
fémea, ou seja, a maioria faz dois par-
tos por ano. Mas cada queixada fémea
gera em média 1,8 filhote por parto.

Instalacdes — O local deve propor-
cionar abrigo e conforto para os animais.
Para isso, o ideal é que tenha uma drea
de 20m? iitil por animal. A higiene tam-
bém é muito importante para um bom
rendimento na criacdo, pois facilita o
trabalho de manejo.

Os piquetes devem ser construidos
dentro da mata natural, para que haja
uma prote¢ido ambiental. Mas, caso ndo
seja possivel, recomenda-se construir
coberturas artificiais. Junto ao piquete
deve haver uma drea de manejo, cons-
truida inteiramente de madeira e, de pre-
feréncia entre dois piquetes, um brete,
ou seja, um local onde se faz o controle
sanitdrio, pesagem e outras praticas de
manejo, cochos de alimentagio, gaiola,
seringa, corredor para a entrada e saida
dos animais, abrigos e dgua.

Reprodugio — As matrizes podem
comegar a reproduzir a partir dos oito a
10 meses de idade. No plantel deve haver
uma relacdo de sete fémeas para um ma-
cho. Tanto para o cateto como para o quei-

xada, o cruzamento ocorre de forma na-
tural, apenas diferenciando em alguns as-
pectos. O maior nimero de nascimentos
acontece entre os meses de junho, julho,
dezembro e janeiro. O parto ocorre natu-
ralmente dentro do piquete, nio havendo
necessidade da ajuda do homem. Além
disso, o manejo dos filhotes também é fei-
to, naturalmente pela sua mae.

Quando os filhotes atingem 12 quilos
de peso vivo — ou no segundo més de
vida — acontece o desmame. Neste mo-
mento os filhotes, animais machos e fé-

meas sdo recolhidos na mangueira, em
seguida conduzidos para o brete, onde
sdo separados, pesados identificados por
sexo e identificados com um brinco.

A dieta bédsica dos porcos do mato
compde-se de milho, grios inteiros ou
triturados, racdo de leitdes, batatinha,
abdbora, batata-doce, legumes. Ela pode
ser fornecida no cocho ou jogada no pi-
quete e ainda pode ser complementada
com capim verde, frutas, verduras e
aveia. Saiba que na reparticdo do cocho
deve ser colocado sal mineral. F

P ara iniciar a criagdo de animais sil-
vestres, € preciso tomar uma série de
providéncias. O zootecnista Fabio Morais
Hosken enumera as principais medidas e
faz questdo de deixar claro que “como qual-
quer atividade empresarial esta também
apresenta riscos e, portanto, merece um es-
tudo e planejamento adequados”:

Assessoria — E preciso contratar um
profissional experiente para elaboracdo
de projeto técnico a ser apresentado ao
Ibama. O projeto deve ser detalhado, con-
templando desde os objetivos da criagao,
passando pelas instalacées até as técni-
cas de manejo a serem adotadas, repro-
dugdo e comercializagdo. Além do proje-
to, a assessoria deve se encarregar de
toda a burocracia.

Andlise — O Ibama analisa o projeto
técnico, que deve atender a todas as exi-
géncias legais. A atividade é normatizada

Como ingressar na atividade

pelas portarias do Instituto 117/97, que
dispae sobre a comercializacdo, e 118/97,
que trata da criagao.

Obras — Aprovado o projeto pelo Iba-
ma, podem ser iniciadas as obras de insta-
lagao do criatorio. Posteriormente, a cons-
trugdo serd vistoriada pelo instituto.

Registro — Atendidas as determina-
¢oes o Instituto concede o registro ao cri-
ador.

Formacgao de plantel — Com o regis-
tro em mdos, o novo criador pode iniciar
a formacdo do plantel. Hd vdrias formas
para a obtencdo dos animais:

@ captura na propria regido da fazenda

¢ doagoes de zooldgicos que tém exceden-
tes de animais

® doacdes de criadores conservacionistas

@ apreensoes do Ibama

@ aquisicdes de criadores que fornecem
matrizes e reprodutores
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MAQUINAS AGRICOLAS

Com a aprovagio oficial da

fusdo da

Case e da New Holland no Brasil, pelo Conselho
Administrativo de Defesa Econdémica
(Cade), a holding CNH anuncia as novas
estratégias de mercado

Paulo Mendes

holding CNH, formada no ano
A passado através da fusdo da Case
e New Holland, e controlada pela
Fiat, obteve a aprovacio pelo Conselho
Administrativo de Defesa Econémica
(Cade) em setembro ultimo. O aniincio
oficial foi feito pelo vice-presidente da
CNH para a América Latina, Valentino
Rizzioli, em evento especial que reuniu
jornalistas especializados de todo o Pais
em Sdo Paulo/SP. Segundo o empresi-
rio, a nova companhia, considerada a
maior fabricante de maquinas agricolas
da América Latina, vai oferecer grande
variedade de produtos e vantagens para
os clientes brasileiros. Os produtores na-
cionais terdo a disposi¢do mais tecnolo-
gia e plataforma tnica para todos os pro-
dutos. “Vamos ofertar o mesmo produto
em todas as partes do mundo, com uma
base tecnolGgica tinica”, garantiu Rizzi-
oli. Em uma s6, a CNH agregard a expe-
riéncia de duas grandes industrias com
conhecimento do agronegdécio, com gran-
de forca mundial.
Resumindo, Rizzioli ressaltou que a
CNH terd condicoes de oferecer uma mai-
or gama de produtos. Uma das novidades

da nova empresa serd a instalacdo, em Sdo
Paulo, de um centro de distribui¢ao para
atender todas as regides do Pafs. A Fiat
vai desenvolver uma plataforma tnica,
exatamente como faz atualmente com os
automoveis. “Teremos uma reducio de
custos em matéria-prima, pois compran-
do mais teremos melhores condig¢des dos
fornecedores”, afirmou o vice-presidente.
Acrescentou ainda que a CNH segue a
tendéncia mundial de buscar ser cada vez
mais forte, crescer, abocanhar novos mer-
cados e se tornar cada vez mais competi-
tiva. Em outras palavras, nio hd mais es-
paco, tanto na producdo, como entre as
empresas do setor, para amadores. Quem
nao agregar valor serd inexoravelmente
engolido pela globalizagdo.

Na verdade, os equipamentos da Case
— de alta tecnologia, especificos e di-
recionados para grandes produtores,
principalmente para a agricultura de pre-
cisdo — e da New Holland, de menor
poténcia, vao manter suas carateristicas.
No entanto, terdo uma plataforma cen-
tral comum, o que permitird uma redu-
¢do de custos através do compartilha-
mento de pegas e componentes.

Valentino Rizzioli apresentou a nova empresa

A reducdo de custos poderd atingir
US$ 38,3 milhdes em trés anos, mas ji
se fala em até US$ 50 milhoes anuais,
com queda de 9% no custo final de seus
‘produtos. Rizzioli informou que a in-
tencdo é de que a empresa exporte entre
30% e 35% de sua produgio, o que sig-
nificaria um aumento de 10% sobre o
desempenho atual. Até o final deste ano,
a previsdo é de um crescimento de 15%
sobre os R$ 756 milhdes que a Case e a
New Holland faturaram no Brasil duran-
te 0 ano passado. Para 2001, adiantou o
executivo, a meta é alcangar um incre-
mento de 10%.

A aquisicio da Case teve repercus-
sao mundial no ano passado. A New
Holland desembolsou US$ 4,3 bilhdes
para comprar os ativos da empresa. O
caso acabou sendo analisado pelos 6rgéos
antitruste da Europa e dos Estados Uni-
dos, onde também foi aprovado. Porém,
sofreu restricbes do Departamento de
Justica norte-americano, devido ao fato
de a produgdo da New Holland naquele
pais se concentrar em um tinico produto.
No Brasil, isso ndao ocorre, o que levou o
Cade a ndo impor restri¢des, levando em
consideragdo ainda o fato de a Caterpi-
llar competir com a New Holland na pro-
ducdo de retroescavadeiras e outras ma-
quinas do setor de construgdo civil. F

CNH NO MUNDO

CNH NO BRASIL

Sede: Lake Forest, lllinois/EUA

Fébricas: em 17 paises

Concessiondarias/distribuidores: 10 mil

Funciondrios: 35 mil

Faturamento em 1999: US$ 11 bilhtes

Vendas no segmento agricola: US$ 6,1 bilhdes em 1999
Vendas no segmento de construcédo: US$ 3,8 bilhoes em 1999

Fabricas: Curitiba (tratores e colheitadeiras); Piracicaba (méquinas
para cana-de-aglcar, café e algoddo; Sorocaba (maquinas para
construgao civil) e Belo Horizonte (maquinas para construgéo)

Faturamento em 1999: R$ 756 milhdes

Participagdes da CNH nos mercados:

— Tratores: 25%
— Colheitadeiras: 46%
— Maquinas para construgao: 45%

Pontos de vendas: 160
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O municipio paulista reconhecido como o maior centro

de comercializacdo de flores e plantas da

Ameérica Latina abastece nada mais do que um tergo

do mercado brasileiro.
Mais de duas mil variedades do Veiling Holambra
sdo garantidas por 196 produtores

Texto: José Renato de Almeida Prato
Fotos: Décio Godoy

om a Europa arrasada pela II
C Guerra Mundial, grande parte
dos agricultores holandeses saiu
em busca de uma terra fértil para recons-
truir suas vidas. Um grupo de lavradores
e horticultores catélicos acabou vindo
para o Brasil, onde fundou, em 1948, no
interior de Sdo Paulo, a Cooperativa
Agropecudria Holambra, associacao das
palavras Holanda, América e Brasil.
Hoje, a cooperativa figura entre as 20
maiores do Pafs e o pequeno municipio
de Holambra, emancipado recentemen-
te, € o maior produtor de flores e plantas
do continente latino-americano, sendo
responsdvel pelo abastecimento de mais
de um ter¢o do mercado brasileiro e pela
exportacdo para diversos paises.
Holambra estd localizada na regido
centro-oeste do Estado de Sdo Paulo, a
14km da capital. Sua extenséo territori-
al hoje € de 65km quadrados, banhados
pelos rios Jaguari, Camanducaia e Pira-
pitingui. Promovida a estincia turistica,
sua economia é baseada na agrifloricul-
tura. Possui o maior centro de comerci-
alizacdo de flores e plantas da América
Latina — o Veiling Holambra — um
dos bragos da cooperativa. O comércio
é diversificado, oferecendo desde obje-
tos de decoragdo importados da Holan-
da e Europa a lembrancas locais. A gas-

Brock mostra a produgao de violetas da empresa
Terra Viva, principal fornecedora da cooperativa,
que chega a 27,7 mil mudas por semana

tronomia holandesa é um convite aos
turistas e a arquitetura européia também
chama a atencdo. Sua fundacdo é bem
peculiar: um municipio que surgiu de
uma cooperativa.

Quando vieram para o Brasil, os imi-
grantes holandeses adquiriram, com o
apoio do governo brasileiro, a Fazenda
Ribeirdao, com cinco mil hectares, em
Mogi Mirim/SP, em terras que posteri-
ormente passariam a integrar as cidades
de Jaguariina, Artur Nogueira e Cos-
mépolis. O comeco foi dificil: a criacao
de gado puro holandés na Fazenda Ri-
beirdo ndo deu certo, especialmente em
razdo de doencas que atacavam os re-
banhos. Iniciaram, entio, o estabeleci-
mento de granjas com produc¢do varia-
da e, por meio de empréstimos dos go-
vernos brasileiro e holandés, compraram
méquinas e implementos para trabalhar
o solo da propriedade, que foi o nicleo
da cooperativa.

Agrifloricultura — Falar em Ho-
lambra hoje é falar em plantas e flores.
A unidade veiling €, de longe, a mais
representativa e a mais crescente da co-
operativa. Criado em 1989, o Veiling
Holambra responde por cerca de 30%
do mercado nacional. “Veiling signifi-
ca leilao”, diz Renato Opitz, diretor ge-
ral da unidade. O sistema foi trazido da
Holanda e adaptou-se tao satisfatoria-
mente no Brasil que acabou por revolu-
cionar o mercado de flores e plantas or-
namentais, baseado nos padrdes euro-
peus de comercializagao.
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Optiz: o Veiling Holambra apresenta um mix
muito grande de produtos

Ocupando uma drea de 66.697 metros
quadrados, sendo 33.092 metros quadra-
dos de 4rea construida, o veiling conta
com 87 salas de escritdrio utilizadas pela
administracdo, clientes e empresas tercei-
rizadas, 120 vagas nas rampas de carre-
gamento e descarregamento, estaciona-
mentos com 100 vagas para caminhdes e
282 para carros e 216 terminais de com-
pra na tribuna do leildo com capacidade
de compra simultinea para quatro empre-
sas cada. Tdo logo os produtos chegam
ao local, aguardam pela comercializacdo
em dreas climatizadas, sob temperatura
constante entre 18 e 21 graus centigra-
dos. Sao 10 mil metros quadrados de drea
climatizada.

Os niimeros também impressionam.
Hoje 196 produtores, entre cooperados e
fornecedores, comercializam seus produ-
tos no veiling. Juntos, ocupam uma érea
de producao de aproximadamente 591 ha,
dos quais 227 ha sdo estufas e 364 haem
campo. Conforme Opitz, essa concentra-
¢do de produtores fornece ao Veiling
Holambra cerca de 250 produtos, num
total de mais duas mil variedades, divi-
didas em grupos de flores de corte, fo-
Ihagens de corte, flores em vaso, plantas
verdes e produtos para jardinagem. “E
um mix muito grande”, declara. S6 como
referéncia, cita os principais produtos em
ordem de grandeza: 15 milhdes de dizi-
as de rosas por ano, 2,5 milhdes de paco-
tes de crisantemos e 15 milhoes de vasos
de violeta.

Comercializacdo — Uma das maio-
res preocupagoes operacionais do Veiling
Holambra é a agilidade na negociagao.
Dada a grande quantidade de flores e
plantas, todos produtos pereciveis, o tem-
po gasto na venda € fundamental na qua-
lidade do produto. Atualmente, a comer-
cializagio se déd de trés formas, detalha
Opitz: leildo, intermediagdo e call cen-
ter, via internet,
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Leildo eletrénico foi adaptado a partir dos
padraes europeus de comercializagdo

Por meio de pregio, sdo escoados cer-
ca de 60% dos produtos vendidos pelo Vei-
ling Holambra. Hoje, segundo dados da
cooperativa, sdo realizadas cerca de cinco
mil transacdes por dia, e a tecnologia utili-
zada, totalmente informatizada, permite o
aumento imediato desse nimero.

Pelo outro sistema, a intermediacio,
produtores e distribuidores fecham con-
tratos de fornecimento a curto, médio ou
longo prazo. O prego, prazo de entrega e
0s produtos sdo acertados no fechamen-
to do contrato. “Atualmente cerca de 40%
da nossa venda ¢é feita dessa forma”, in-
forma Opitz.

J4 o call center é uma novidade que
ainda est4d sendo implantada. Por esse
método, os produtores comercializam
antecipadamente seus produtos, por meio
de um sistema informatizado. Isso per-
mite que o agricultor divulgue com ante-
cedéncia os produtos que estardo dispo-
niveis em alguns meses, possibilitando
que chegue 4 época de colheita com par-
te ou toda a producdo ja vendida. “Os
clientes, com uma senha prépria, podem
consultar o que hd em disponibilidade via
internet, de qualquer parte do Brasil”,
explica ele.

Os clientes do Veiling Holambra sdo
empresas de pequeno, médio e grande
porte, distribuidoras de flores e plantas,
que escoam os produtos para todo o Bra-
sil, revendendo-os para varejistas (flori-
culturas, funerdrias, empresas de deco-
racdo, supermercados, gardens centers,
cash and carrys).

Show de beleza — O extenso mix de
produtos do veiling estd disponivel para
cerca de 310 clientes ativos cadastrados,
que garante uma niédia de presenga de
136 pessoas por dia, apenas no leildo. E
mesmo coisa de primeiro mundo. As se-
gundas e quintas-feiras, o leildo comega
as 7 da manha e as sextas-feiras, € reali-
zado durante a tarde e noite. “Os clien-

tgs vém diariamente aqui e, antes do lei-
ldo, andam pelo pitio de exposicio,
olham os produtos e depois entram para
o] arrematz_’l—los”, afirma Opitz. “Eles com-
pram aqui e, com seu préprio sistema de
transporte, fazem a distribuigio para 0s
demais estados, vig caminhio refrigera-
do ou, conforme a distancia, via aérea”,
complementa,

E um desfile de belezas naturais. As
plantas e flores passam em lotes seqien-
ciais acondicionadas em carrinhos. O sis-




tema eletrénico utilizado € o tnico em
toda a América Latina, tendo similar ape-
nas nos grandes centros internacionais de
comercializagdes de plantas e flores. Um
leiloeiro vai fornecendo informacgdes so-
bre os lotes e, em um painel eletrénico, o
“klock™, sdo mostradas todos os dados
necessarios para a compra. Todas as me-
sas tém terminais de compras que permi-
tem transacdes simultineas pelos clien-
tes durante o leildo.

Diferentemente dos pregdes tradici-

—_—
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Funciondrias fazem a selegdo de cores dos vasos
de violetas para a venda

onais, no sistema veiling o leildo ¢é de-
crescente. Os interessados pelos lotes ndo
sugerem lances, e sim, esperam que o va-
lor do lote se reduza gradativamente até
chegar ao valor que pretende pagar por
ele. Isso se d4, segundo o diretor geral
daunidade, para aumentar a agilidade nas
transacdes ja que, evitando o lance a lan-
ce, 0 arremate de um lote se torna mais
rapido. Para se ter uma idéia da agilida-
de desse sistema, em 1999 foram reali-
zados 263 leildes, onde a cada 3,5 segun-
dos um lote foi adquirido.

Como se trata de um sistema onde os
precos decrescem, para cada produto é
estabelecido seu preco minimo. Esse
piso funciona como garantia de que os
produtos do leildo s6 sejam comerciali-
zados por valores que cubram os gastos
minimos de producdo. No caso de ne-
nhum comprador efetuar a aquisi¢io de
determinado produto, este € paralisado
quando alcancar seu preco minimo e a
venda deste lote € cancelada, passando
para o seguinte. O lote ndo comercializa-

formado em matéria orgéinica ou doado
a alguma institui¢do de caridade”, ex-
plica Opitz.

Esse sistema, informa a cooperativa,
foi criado na Holanda por volta de 1887,
na época em que barqueiros compravam
produtos horticolas e os distribufam nas
cidades através dos diversos canais que
existem naquele pais. Como era impos-
sivel saber qual barqueiro iria lhe ofere-
cer o melhor preco por sua mercadoria,
o produtor Jongerling dividiu sua produ-
¢do em lotes e oralmente fazia a chama-
da de precos de forma decrescente. Quan-
do algum dos barqueiros se interessava
pelo lote, se manifestava dizendo “é
meu”, fechando, assim, o negécio.

Movimentacdo — O Veiling Holam-
bra disponibiliza para fornecedores e cli-
entes 20.769 carrinhos utilizados no
acondicionamento e movimentagio dos
lotes. Cada um acomoda, por exemplo,
360 vasos de violetas ou 270 de kalan-
choe, ou ainda 270 diizias de rosas ou 24
pacotes grandes de crisdntemo de corte.

No ano passado, foram movimenta-
dos 457.013 carrinhos, sendo 280.675
comercializados no leildo e 176.338 via
intermediacdo. A média negociada por
dia em 99 chegou a 1.067 no leildo e
670 na intermediacdo, num total de
1.737 carrinhos/dia.

Produtor — A principal fornecedo-
ra do Veiling Holambra € a Terra Viva
— empresa do Grupo Schoenmaker, que
produz também frutas citricas (laranja,
murcote, lima e limao), graos e cereais
(feijao, milho, trigo e soja), e batata, em
fazendas localizadas em Araxd, Casa
Branca, Itobi, Juquia, Artur Nogueira e
Naranjal, no Paraguai. O grupo possui
1.200 colaboradores (funcionérios) em
suas diversas unidades.

A familia Schoenmaker, liderada pe-
los patriarcas Klaas e Gemma, chegou a
Holambra em 1959, com onze filhos de
seis meses a 16 anos de idade, atraidos
por vantagens oferecidas pelo Brasil aos
imigrantes holandeses interessados em
trabalhar nas terras do Pais.

A empresa estd completando 40 anos
de atividades, destacando-se pelo pionei-
rismo. Foi uma das primeiras a acreditar
no mercado de produgio comercial de
flores no Brasil na década de 60, inici-
ando o cultivo de gladiolos nas terras até
hoje ocupadas pela Fazenda Terra Viva,
no municipio de Holambra. A Terra Viva
produz flores e plantas ornamentais em
fazendas localizadas em Casa Branca,
Itobi, Juquid, Santo Antonio de Posse e
Artur Nogueira, no interior paulista, onde
cultiva mais de trinta tipos diferentes de
flores, e plantas ornamentais, em drea
superior a 100 hectares, divididos entre
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Vermeulen separa um vaso de tuia pronto para
ser negociado

estufas, campos abertos e telados.

Entre os principais produtos que co-
mercializa estao flores silvestres, rosas,
crisantemos, lirio, boca-de-ledo, delphi-
nium, copo-de-leite, bonsai, tuias, viole-
tas, tulipa, amarilis, palmeiras, dracenas,
begdnia, bromélia e antirio. Os produ-
tos da Terra Viva s3o negociados direta-
mente aos atacadistas e distribuidores
através do sistema Veiling da Cooperati-
va Holambra.

Em uma de suas unidades, a Pioneira,
a beleza das plantas e flores pode ser vis-
ta nas estufas que chegam a ter 1,3 hecta-
re cada uma, dependendo da cultura. Com
moderno sistema de irrigacdo, e rigoroso
controle fitossanitario, as estufas possu-
em até caixas de som, animando funcio-
ndrios e plantas que, segundo dizem, rea-
gem positivamente a boa miisica. E im-

T~
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Rie{jens] a cooperativa tem um faturamento de
R$ 200 milhies por ano

possivel ficar indiferente as tuias (200 mil .
mudas em producdo) e aos canteiros de
violetas. SO de violetas, segundo o enge-
nheiro Paulo Van der Broek, um dos en-
carregados, sdo produzidas 27.700 por
semana, em um hectare de estufa.

Outro pioneirismo da Terra Viva é o
cultivo em solo brasileiro da zamioculca
— planta de origem africana apropriada
para interiores, visto que nio € exigente
em luz e dgua. A Terra Viva estd multipli-
cando essas plantas hé cerca de dois anos
e, conforme Alexandre Vermeulen, outro
encarregado de produgio, hoje hd 20 mil
mudas. A planta foi “lancada” na Expo-
flora, a maior exposi¢do de flores e plan-
tas da América Latina, que aconteceu em
Holambra, em setembro tltimo, e prome-
te ser mais uma vedete, com mercado ga-
rantido na Cooperativa Holambra.

Unidades auténomas — Ao longo
de todos esses anos, a Cooperativa Agro-
pecudria Holambra passou por iniimeras
transformagdes. No passado, como cada
familia de imigrante tivesse sua vocagdo,
chegou a ter doze unidades, entre as quais
suinos, ovos, frutas, cereais e verduras.
Mais tarde, em uma reengenharia que
levou em conta a otimizac@o dos negéci-
o0s, extinguiu a maioria, centralizando
suas atividades em apenas trés segmen-
tos: a unidade veiling, leildo de flores
responsavel por quase a metade do fatu-
ramento da cooperativa; a de integragdo
e ragdo, com fabrica de racio e produ-
cdo de frangos; e a unidade de insumos.

“As'unidades funcionam de forma
bastante autdnoma”, afirma o presidente
da cooperativa, Josephus Leonardus An-
tonius Rietjens, mais conhecido por Leo.
Cada uma tem seu plano diretor, suas
metas, sua comissdo de produtores, sua
conta e seu fluxo financeiro. Segundo
Leo, a cooperativa possui atualmente
cerca de 160 sécios e um faturamento
préximo a R$ 200 milhdes ao ano. “O
cooperativismo, no Brasil e na Holanda,
¢ um dos pilares da economia”, opinaele,
considerando ser uma opg¢io, um tercei-
ro caminho “entre o capitalismo puro e o
socialismo, que nido deram certo”.

A unidade integracdo e ra¢io também
é responsdvel por grande parte do fatura-
mento da cooperativa. Inclui desde a pro-
ducdo de ovos incubados em granjas de
matrizes ao abate de frangos e a venda dos
produtos congelados inteiros ou em cor-
tes, com a marca Holambra. “Os coope-
rados recebem os pintinhos e a racdo, fa-
zem a engorda e depois entregam para a
cooperativa para abate”, explica. Fa
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o avaliar a atitude do governo argen-

tino frente ao recente incidente da

aftosa registrado em algumas provin-
cias do litoral, o adido norte-americano na
Argentina, Philipe Schull, sustentou que
“somos otimistas e esperamos que se possa
obter uma solugio em breve”. Ao mesmo
tempo, parabenizou o secretario de Agricul-
tura argentino, Antonio Berhongaray, por
abragar uma politica de abertura e transpa-
réncia no manejo de uma situacio tio deli-
cada. “Estou seguro de resumir o pensamen-
to dos trés paises do Nafta (Estados Unidos,
Canada e México) e esperar sinceramente

Protesto

A Secretaria
de Agricultura
da Argentina
apresentou
queixa formal
as autoridades
brasileiras por
considerar gra-
ve a decisdo dos brasileiros de ex1g1r uma au-
torizagio de pré-embarque sujeito a inspec¢des
para as importacdes de vinhos. Antonio
Berhongaray enviou uma carta ao seu colega
brasileiro, Marcus Vinicius Pratini de Mora-
es, questionando a referida norma, advertin-
do que ela podera ocasionar prejuizos ao se-
tor vitivinicola argentino de 10% nas expor-
tacdes anuais de vinhos finos.

pesos para valores sem impostos”

A Granja

Neticias du Argentina Mercado

Aftosa, o caminho correto

uma pronta solu¢do que permita o reinicio
das exportacdes de carne argentina”, asse-
gurou Schull. Por sua parte, um porta-voz
da Organizacgao Internacional de Epizootias
(OIE) informou que a Argentina mantém o
status sanitdrio de pais livre de aftosa sem
vacinagdo, embora deva continuar investi-
gando os focos registrados e continuar in-
formando o caso ao organismo. A decisido
baseia-se nas recomendacdes formuladas por
uma das comissdes da OIE que visitou re-
centemente a Argentina. Assim, o organis-
mo internacional deu pleno respaldo aos pro-
cedimentos utilizados na conjuntura.

Transgénicos

A Agéncia para Protecao do Meio Am-
biente (EPA), dos Estados Unidos, informou
que o uso de variedade Bt é benéfico para o
meio ambiente por utilizar menos pestici-
das e pelos menores riscos que apresentam
quando se utilizam de forma adequada. As
variedades Bt sao aquelas introduzidas atra-
vés da engenharia genética, um gene de
Bacillus trhuringiensis, que faz com que a
planta produza uma toxina que reage a cer-
tos insetos. A mesma € inofensiva para ma-
miferos, aves e peixes. Os testes demons-
traram que o uso desta proteina tem reduzi-
do a exposicdo do trabalhador rural aos in-
seticidas quimicos e gerando uma menor

contaminagio do solo.

Importacao de frango em baixa

A importacao de frangos brasileiros caiu 50%. Os precos, que anteriormente oscilavam, agora
estdo concentrados entre 0,95 e 1,10 pesos. “Acreditamos que vao estabilizar entre 1,00 e 1,15
, afirmou Roberto Domenech, chefe do Centro de Processado-
res Avicolas (Cepa). Vale recordar que a Argentina introduziu taxas compensatdrias para os
frangos do Brasil, o que suscitou uma polémica com o pais vizinho. “Nossa industria tem reagido.
Mesmo sem ter cifras definitivas, posso afirmar que foram reativados ao redor de 250 galpdes,
que implicam em pelo menos 350 postos de trabalho. De qualquer forma, € preciso observar que
o setor avicola argentino perdeu 4 mil postos de trabalho no tiltimos trés anos, por isso estariamos
recuperando apenas 10% de que deixamos no caminho”, avaliou Domenech.

Limites para carne suina

O Ministério da Economia elevou o imposto externo comum para
a importacdo de carnes suinas de 13% a 35%, até o final do ano. A
medida visa proteger os produtores locais frente a concorréncia euro-
péia subsidiada e afetard principalmente os produtos da Dinamarca,
pais responsavel por 14% das importacdes argentinas. No entanto,
ndo terd efeitos sobre as mercadorias provenientes do Brasil, respon- .
savel por introduzir, na Argentina, 73% das carnes suinas importadas.

www.revistachacra.com.ar
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TRIGO

As noticias internacionais
explicam a firmeza nos pregos do
cereal. Entre as principais, estd a
fraca qualidade dos trigos fran-
ceses, a reducio de estoques e 0S
problemas de seca nos Estados
Unidos, queda de producdo no
Brasil em funcdo das geadas e
também redugao na colheita aus-
traliana por causa de déficit hi-
drico. Na Argentina, o cultivo
evolui bem e hd uma previsio de
colheita de 15,5 milhdes de to-
neladas.

SOJA

Frente a certeza de uma gran-
de colheita americana, a evolu-
¢io das cotacdes dependerd da
superficie semeada na Argentina
e Brasil. Se forem confirmados
o0s progndsticos iniciais, pode-se
esperar baixas adi¢des nos pre-
cos. A América do Sul daria lu-
gar a uma producdo de 58 mi-
Ihdes de toneladas, mesmo que
estimativas sugiram uma colhei-
ta acima de 60 milhdes de tone-
ladas. Na Argentina foram seme-
ados quase 10 milhdes de hecta-
res, 12,5% mais do que na safra
anterior.

NOVILHO :

O mercado encontra-se mui-
to alterado pelas restri¢cdes a4 mo-
vimentagdo de animais em fun-
¢do da presenca de focos de af-
tosa, a queda nas exportacoes €
na greve dos caminhoneiros, ge-
rando um comportamento atipi-
co da oferta e demanda. A praca
tem perdido transparéncia e a
andlise fica dificil. No entanto,
espera-se um aumento da oferta
de boi gordo até o final do ano
em fung¢@o do rebrote primaveril
nas pastagens.

LEITE

Enquanto se debate a neces-
sidade da criagdo de um 6rgao
destinado a promover e fortale-
cer a atividade leiteira, as cota-
¢des do produto voltam a ser o
centro de grandes polémicas.
Principalmente ao se conhecer a
decisdio de redugdo novamente
dos precos da matéria prima por
parte das mais importantes pro-
cessadoras lacteas do pafs.



Uma solucao de 5% de leite de vaca
cru e 95% de dgua ja pode ser utilizada
para controlar o oidio — doenga que
ataca diversas culturas, causando a
morte das plantas e prejuizos aos agri-
cultores. A constatacdo foi feita por
Wagner Bettiol, pesquisador da Embra-
pa Meio Ambiente, que desenvolveu o
método e ja o testou em pepino e abo-
brinha, com controle de praticamente
100% da doencga.

O oidio é causado por um fungo cha-
mado Sphaerotheca fugilinea, que se
parece com um pé branco nas folhas de
variadas culturas. Segundo o pesquisa-
dor da Embrapa, os fungicidas quimi-
cos indicados para o combate ao oidio
custam em torno de R$ 135, 00 o litro,
enquanto o leite custa R$ 0,13 o litro.
Além disso, a solu¢ido é totalmente iné-
cua ao meio ambiente, ndo causando
nenhum impacto ambiental, o que nao
se pode dizer o mesmo dos fungicidas
utilizados para o controle da doenga.

A eficédcia do método alternativo foi
comprovada apos testar vdrias dosagens.
Para uma solugdo de 100 litros, por
exemplo, sdo necessdrios 95 litros de
dgua e cinco de leite. O novo método j4
vem sendo testado também em campo,
pois muitos chacareiros que plantam
hortalicas e legumes no chamado cintu-
rdo verde da Grande Sdo Paulo estio
usando a solugdo de leite cru para con-
trolar o oidio.

Agua e leite
entram no combate ao oidio

Embrapa Meio Ambiente

Vista geral do experimento com
pepino em casa de vegetagcao

Em breve, o produto seré testado em
outras variedades de plantas cultivadas,
ja que o oidio ocorre também em cultu-
ras importantes, como feijdo, soja e tri-
go. A Embrapa Meio Ambiente também
pretende identificar a substincia do lei-
te que seria o principio ativo da solugdo
que combate o fungo. Os resultados do
experimento foram publicados na for-
ma de artigos nas revistas inglesas
NewScientist e Crop Protection, duas
importantes publicagdes cientificas
prestigiadas em todo o mundo, e des-
pertou o interesse de pessoas nos Esta-
dos Unidos e na Alemanha. No Brasil,

Planta atacada pelo oidio

Fotos: Thais Araujo e Silva

Amostra pulverizada com 10%
de leite, duas vezes por semana

o interesse pela pesquisa foi menor em
comparagdo com o exterior. O pesqui-
sador Wagner Bettiol acredita que o in-
teresse internacional pela pesquisa se
deve 4 demanda por produtos orgéni-
cos, que vem crescendo cada vez mais
nos Estados Unidos e na Europa. O
consumo de produtos cultivados sem
agrotéxicos nesses dois mercados jé
movimenta algo em torno de USS$ 6 bi-
lhdes por ano. Fa

VMaIs' lnfonha_c;‘jﬁrpsr sobre e#ta Vmé_t‘od’p de
controle do oidio pelo telefone (19) 867-
8700 ou sac@cnpma.embrapa.br




Outorga da agua, uma
nova armadilha

José Mauricio de Toledo Murgel
Diretor do IRMA - Instituto Rural de Meio Ambiente
Fone/Fax: (14) 624-4771 / E-mail: jmmurgel @irma.eng.br / site: http://www.irma.eng.br

uando vemos certas medidas to-
madas pelo poder piiblico, con-
tra a agricultura eficiente, fica-
mos em divida dos reais motivos. Que
| razio pode ter 0 governo em querer ma-
| tar sua “galinha dos ovos de ouro”? Por-
que sufocar um setor responsavel por
mais de um terco do produto interno € o
maior empregador de méo de obra? Con-
tinuamente vemos estas posturas agres-
sivas. Como uma pléiade de politicos
ilustres podem aprovar tanta agressao?
Recentemente foi aprovada a outor-
ga da dgua; em resumo, o agricultor que
usar bomba de dgua nas suas lides pa-
gard por isto. Nenhum financiamento
agricola para lavouras irrigadas poderd mil vacas de alta linhagem e saiu do Entretanto, por uma questio de jus-
ser feito sem esta outorga. ramo afirmando ndo poder suportar a tica, devemos lembrar que estas agres-
Devido a impossibilidade da coloca-  concorréncia com o leite holandés im-  sdes ao setor agricola ndo sdo exclusi-
¢do de hidrémetros para uma medi¢do portado com as isengdes dadas aos com-  vas deste governo. Lembro-me do “Con-
do consumo real, optou-se pelo consu-  ponentes do Mercosul. A Holanda, sub-  fisco Cambial” sobre o café onde a cada
mo relativo onde o agricultor pagard a  sidia seus produtores por duas razdes trés sacas produzidas, uma era do go-
dgua nio pelo consumo real, mas pela  bdsicas, manter os empregos no campo  verno federal, com isto alimentamos a
necessidade de cada cultura. Ou seja, para as pessoas de menor capacitagdo e  concorréncia e a cafeicultura brasileira
num ano em que a irrigac@o seja desne-  manter uma producao estratégica de ali-  foi sacrificada e perdemos a lideranga
cessdria pela boa distribuicdo das chu-  mentos. Ndo podemos esquecer que, por  mundial no setor.

A Granja

vas, o agricultor pagard a dgua pelo to-  ocasido da Segunda Guerra, muitos eu- Com a abertura do centro oeste bra-
tal da produgdo. Pagaréd portanto, pela  ropeus passaram fome pela inexisténcia  sileiro, a soja passou a pesar muito nas
agua da chuva! de comida. nossas exportacoes, trazendo prosperi-

Quando do pagamento da dgua ur- Para manter esta producdo excessi- dade a locais ermos do nosso sertdo.

bana, o consumidor paga ao poder pi- vade alimentos, a Holanda exporta, com  Para melhorar a produtividade e a qua-
blico pela captagdo, tratamento, distri-  altos subsidios, seu excedente agricola. lidade dos gréos, milhares de pivos de
buicdo e manutenc¢do da rede, muito jus-  Alguns setores argentinos compram este  irrigagio foram e estdo sendo instalados.
to. Na agricultura, estas despesas jd s3o  leite barato e revendem ao Brasil como  Este aumento e melhoria da produgao
cobertas pelo produtor, ndo havendo se fosse de produgéo propria, em detri-  trard riqueza e gerard empregos.
motivo para a cobranga pretendida, sal- mento dos nossos produtores. Estes fa- Diante destes fatos qual deveria ser
vo pela ganincia em arrecadar fundos  tos sdo sobejamente conhecidos, tendo  a atitude de um governo federal decen-
que serdo destinados a cobrir os gastos  sido noticiados pelos mais variados ra- te? Erra quem afirmou que o governo
supérfluos, oriundos de desfalques ou  mos da imprensa. As esperadas medi- ird ajudar os agricultores ou ficar omis-
para manter uma méquina ineficiente. das saneadoras nunca foram tomadas. so. Estdo preparando mais um ataque: a
Com pesar vemos agricultores efici- Os produtores de arroz e soja sabem  4dgua serd cobrada, encarecendo ainda
entes encerrando suas atividades pelas  que estes produtos sio mais valorizados  mais nossa produgdo, favorecendo nos-
importacoes feitas as vésperas de nos- no Uruguai e no Paraguai, o que ndo  $0s concorrentes.
sas colheitas com produtos vindos de ocorre no Brasil. Disse De Gaule, “Nao existe pais for-
paises que subsidiam sua agricultura, O motivo é uma brutal diferenga na  te com agricultura fraca”; disse Frank-
enquanto a nossa é, cada vez mais, one-  carga tributdria. Um pneu ou mesmo lin: “Queimai as vossas cidades e pre-
rada com taxas e tributos, os mais es- uma mdquina agricola, produzidos no  servai nossas fazendas; as cidades res-
driixulos. Do alho a cebola, do arroz ao  Brasil, sdo mais baratos no Paraguai  surgirdo; mas, queimai nossas fazendas
leite, os produtos vindos do exterior, as  pelos beneficios dados pelo Brasil a ex- e preservai as cidades e mato cresceré
vésperas de colheita, tiram os nossos da  portagdo. Resumindo, nosso governodd  por todo o pais”. Nossos governantes

competi¢do. estimulos ao produtor paraguaio em de- devem pensar: “Se a agricultura vai
Recentemente um grande produtor ftrimento aos nossos. E um verdadeiro bem, sempre cabe mais um imposto ou
de leite paulista, vendeu cerca de trés  “Samba do Crioulo doido™... uma taxa...” k4
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Vianejo de solo e da égua
em sistema de cultivo na palha

Alguns cuidados sdo
extremamente
importantes para
garantir uma boa
fertilidade do solo e
preservar 0S recursos
naturais

*Ildegardis Bertol
Eng. Agr® PhD,, Universidade do Estado de
Santa Catarina (UDESC), Lages/SCOME

manejo do solo e da 4gua numa
lavoura tem como objetivos
bdsicos minimizar a perda de
solo para garantir a sua fertilidade e con-
trolar a polui¢cdo ambiental, bem como
potencializar a armazenagem da dgua no
solo para posterior aproveitamento. As-

Fotos: A Granja

sim, ele deve ser implementado sempre
que um ou outro, ou os dois problemas,
estiverem presentes, afetando o escoa-
mento superficial.

O comportamento do escoamento su-

perficial estd relacionado, entre outros
aspectos, com o preparo, que € a princi-
pal operacdo de manejo do solo. Logo,
o escoamento da 4gua na superficie estd
relacionado com a densidade, macro-
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porosidade, consolidagdo, rugosidade e
cobertura superficial, que s@o proprieda-
des da superficie do solo dependentes
do tipo e da intensidade de preparo. A
modificacdo dessas propriedades da su-
perficie do solo acarreta alteragGes nos
tempos de inicio e de pico do escoamen-
to superficial, bem como no volume e a
velocidade do escoamento e, ainda, na
suscetibilidade do solo ao sulcamento
pelo escoamento.

Trabalhando com chuvas de 64 mm/
h, em solo podzélico vermelho-escuro
manejado com semeadura direta com di-
ferentes doses e tipos de residuos cultu-
rais na superficie do solo, detectou-se o
inicio de escoamento superficial varian-
do de 5 a 60 minutos apds o inicio da
chuva. Nessas condi¢des, os tempos ne-
cessdrios para que o escoamento super-
ficial alcangasse taxa méxima variaram
de 33 a 111 minutos. Nos preparos con-
vencionais, no entanto, o tempo de ini-
cio do escoamento ocorreu aos 80 minu-
tos e, a taxa maxima, aos 140 minutos
apo6s o inicio da chuva.

Mudancas no sistema de manejo do
solo, que alteram as suas propriedades
fisicas, modificam também as taxas cons-
tantes de escoamento superficial e de in-
filtracdo de dgua no solo. Dados dessa
natureza foram encontrados por vérios
autores, trabalhando com virios tipos de
solo e culturas submetidos & chuva com
intensidade constante de 64 mm/h. As-
sim, trabalhando nas mesmas condig¢des
descritas anteriormente, em semeadura
direta, obtiveram taxas constantes de es-
coamento superficial variando de 22% a
72% da chuva, enquanto para os demais
experimentos as referidas taxas variaram
de 57% a 72%.

O escoamento superficial € fortemen-
te influenciado, ainda, pelo comprimen-
to do declive. O aumento no comprimen-
to do declive proporciona crescimentos
no volume e na velocidade do escoamen-
to superficial, podendo ocasionar a re-
mogio do residuo superficial, dependen-
do do tipo e da quantidade de residuo e
do comprimento e da inclinagdo do de-
clive. A remocio do residuo cultural da
superficie do solo pelo escoamento su-
perficial determina um comprimento cri-
tico de declive, ou seja, uma distdncia no
declive a partir da qual a erosdo hidrica
aumenta e, por isso, é necessario estabe-
lecer uma barreira que intercepte o €sco-
amento superficial, para evitar que ele
ocasione um aumento na erosio hidrica
a partir daquele ponto.

O comprimento critico de declive
pode ser caracterizado, ainda, pelo sul-
camento do solo por baixo do residuo
pela acdo da enxurrada, mesmo que 0
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Comprimentos de declive e taxas de enxurrada na semeadura direta
com diferentes tipos e quantidades de residuos culturais, em solo podzolico vermelho

escuro com 6,6% de declividade, submetido a chuva de 64mm/h!

12t/ha’! de residuo de milho

|

cD! 11 42 111 151 248 328 483
Bl= 4 17 44 60 99 131 189
6,6t/ha’’ de residuo de trigo
CD! 11 29 49 75 106 130 143
1j = 11 30 50 79 79 134 207
6,6t/ha’! de residuo de trigotmilho

I CD! ‘ 11 33 | 56 86 115 157 272
TE? 8 24 42 64 85 115 169
5,1t/ha’! de residuo de trigo+milho, 140 dias apos colheita do trigo, superficie recem-semeada
CD! 11 38 49 73 87 114 174
=2 14 49 63 93 112 145 218

'Comprimento do declive (m); *taxa de enxurrada (m’s'm’ (x 107%)).

residuo ndo seja completamente removi-
do, pois o sulcamento do solo propicia
concentragio da enxurrada e conseqiien-
temente aumento da erosdo no sulco,
mesmo por baixo do residuo.

Experimento trabalhado com vérios
tipos de residuos culturais, encontrou
comprimentos criticos de declive varian-

drde 50 a 200m

= 5 ¥
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tes, também para diferentes tipos e quan-
tidades de residuos, obtiveram compri-
mentos criticos de declive variando en-
tre 87 e 328m.

As perdas de solos nos preparos con-
servacionistas em geral s@o baixas quan-
do comparadas aquelas ocorridas nos pre-
paros convencionais de solo. No entan-
to, em algumas situagdes, a partir dos

b e comprimentos cri-
248 ticos de declive,

i essas perdas po-
dem tornar-se bas-
tante altas, depen-
dendo das condi-
¢Oes superficiais
do solo, do grau e
comprimento do
declive e da erosi-
vidade das chuvas.

Trabalhando
num latossolo roxo
sob chuva natural,
no periodo de 1994
a 1999, obtivemos
perdas de solo mui-
to superiores a to-
lerdncia permitida
para o referido
solo, em Chapecd/
SC, em todos os
preparos do solo
estudados dentre
0s quais a semea-
dura direta.

A andlise é um dos
recursos essenciais
para detectar as
propriedades fisicas do
solo



Os aumentos da

velocidade e do vo- chuva natural, no periodo de novembro de 1994 a outubro de 1999 em Chapec6/SC
lume de escoamen-

Perdas anuais de solo ocorridas num)latossolo roxo submetido a diferentes sistemas de manejo do solo sob

to superficial em | 5 o SDriv RPriv CMriv PCriv PCrv PCpm ssc El

declives longos e/

ou inclinados, com t/ha! Mj mm/ha'h!

cc_n?seqijente PoOss1- 94/95 0,17 0,19 0,58 0,91 4,35 3,55 17,40 9.691

bilidade de remo- |-, 1,33 1,98 3,39 4,02 8,19 15,31 133,20 11.040

¢do do residuo cul-

tural da superficie 96/97 0,98 0,82 1,40 0,99 4,46 1,61 99,22 11.608

do solo e aumento | g7/98 95,3 113,04 115,42 538,52 736,40 272,81 1949,13 14.898

ya ercsao hidrica 98/99 0,9 0,77 0,54 6,94 1,65 1,01 9,82 88

para niveis superio- 92 ! : ! : : s £l

res aos da tolerdncia Média 19,75 23,38 24,27 110,28 151,01 58,86 441,72 9.171

de perda do solo, [ypg, 12,00 12,00 12,00 12,00 12,00 12,00 12,00 re

determinam a ne-

cessidade de ado- SD, RP, CM, PC e SSC: semeadura direta, rotagao de preparos, cultivo minimo, preparo convencional e solo sem cultura, respectivamente; riv, rv e pm: rotagdo

¢ io d e p ratic as de culturas no inverno e verdo, rolagao de culturas no verao e pousio no inverno e mitho no verdo e pousio ne inverno, respectivamente; TPSa : tolerancia de
perda de solo por ano.

complementares de.

conservacio do o e
solo. Uma das pra- |
ticas mais eficazes
nessa circunstinci-
as € o terraceamen-
to, jd que, quando
adequadamente
planejado, permite
manejar eficiente-
mente 0 escoamen-
to superficial, de
modo a controlar a
erosdo hidrica, in-
dependentemente
de sistema de mane-
jo do solo adotado,
conforme recomen-
dacgdes técnicas. Fa

*Artigo técnico do 7°
Encontro Nacional de
Plantio Direto na Palha

Prdticas culturais
conservacionistas sdo
uma das armas no
combate a erosdo

"Compadre, .
produgdo e
inspiracdo sa
os melhores
da terra."

N Serrana

FERTILIZANTES

Ao lado de quem produz
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Expectativa
no setor

N a edicdo anterior, di-
zia-se que o temor de
uma reducio muito acentu-
ada na drea de plantio do
arroz talvez ndo se confir-
masse em razdo das pecu-
liaridades da lavoura e tam-
bém porque o ingresso de
arroz argentino e uruguaio
era menor que no ano pas-
sado. Contudo, a remune-
racdo dos produtores con-
tinua insuficiente. O preco
médio do arroz segue inal-
terado desde a segunda
quinzena de julho. Em ju-
nho, o preco ultrapassava
o0s R$ 12,00 por saco de 50
quilos e o atual situa-se na
faixa dos R$ 11,50/R$
11,80 para pagamento a
vista.

Do dia 1° de marco até
aqui, o preco médio pon-
derado por regido produto-
ra, no Rio Grande do Sul,
acumula um recuo de R$
1,35 por saco de 50 quilos,

ARROZ

0 equivalente a uma queda
de 10,2%. O cendrio niao di-
fere em outras regides pro-
dutoras do Brasil. Em Santa
Catarina, os pregos pratica-
dos ficam entre RS 11,70 e
R$ 12,20 por saco de 50 qui-
los em casca para o tipo 1;
para o tipo 2, entre R$ 11,00
e R$ 11,50. No Mato Gros-
so, entre R$ 12,00 e R$
12,10 por saco de 60 quilos
do tipo 1; entre R$ 11,00 e
R$ 12,00 para o tipo 2; e
entre R$ 9,50 e R$ 9,60 para
o saco de 60 quilos para o
tipo 3. Em Goids, os precos
oscilam de R$ 10,40 a R$
10,50 para o saco de 60 qui-
los para o tipo 2 e de R$ 9,40
a R$ 9,60 para o tipo 3. A
estimativa no Mato Grosso é
que entre 650 e 700 mil to-
neladas da safra 1999/2000,
calculada em 1,8 milhdo de
toneladas, ainda nio tenham
sido comercializadas.

A Conab adquiriu 498
mil toneladas, mantendo o
padrdo histérico de compras
governamentais.

Incertezas
continuam

O trigo continua sendo
uma incégnita. Por

muitos anos, o cereal foi
estatizado, na década de 80
atingimos a auto-suficién-
cia e tudo indicava que a
politica para o trigo seria,
enfim, definida. Nao foi
isto 0 que aconteceu. As
autoridades brasileiras he-
sitavam entre o estimulo a
producdo interna e as ex-
portagdes, dependendo das
cota¢tes no mercado inter-
nacional. E, mais uma vez,
0s gastos com importacoes
devem aumentar porque a
safra quebrou. O Pais de-
verd colher apenas 1,5 mi-
lhdo de toneladas, queda
de 38% em relacao a safra

anterior, de 2,4 milhdes de
toneladas. Isto significa que
o Brasil vai gastar um bom
volume de suas divisas para
poder suprir a demanda in-
terna pelo cereal, estimada
em 10,1 milhdes de tonela-
das, inserindo as necessida-
des das industrias de ragdes
e de sementes.

TRIGO
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Importacoes crescem

Nﬁmeros oficiais da Secre-
taria de Comércio Exte-
rior mostram que as importa-
¢Oes de milho, para este ano,
vdo chegar a 2,5 milhGes de
toneladas. E um nimero bas-
tante superior ao das impor-
tacdes do ano passado, de 822
mil toneladas. O pior é que a
producido interna vem caindo,
enquanto o consumo estd au-
mentando, o que significa que
o Pafs gastard mais ainda com
aquisicdes do cereal no exte-

rior. O consumo nacional
estd estimado em 34,4 mi-
lhoes de toneladas, 2,7%
acima do ano passado, e a
producio € de 32 milhdes de
toneladas. Menos mal que
os produtores estdo investin-
do na lavoura. Maior de-
manda e possibilidade de
bons precos sdo fatores es-
timulantes. De outra parte,
os pregos no mercado inter-
no sao mais altos que os pra-
ticados pela Argentina.

PRECOS MEDIOS DE MERCADO EM RS

Item

Preco minimo

Ple CIF SP a vista

Produtor RS minimo

Unidade R$

60kg
60kg
60kg

6,70
8,64
12,00

Produtor RS maximo 60kg 12,50

FOB Parana
FOB Centro-Oeste

Paridade Argentina
Paridade EUA

60kg
60kg
60kg
60kg

12,50/13,00

11,50/12,00
13,50
14,05

Com relagdo ao mercado,
o que se pode dizer € que ele
estd calmo, por enquanto. Ha
pouca oferta de produto
novo, porque sua qualidade
estd prejudicada. Na safra
passada, a tonelada do trigo
ficou cotada em R$ 290,00.
As previsdes sdo de que o
produto de qualidade supe-

PRECOS MEDIOS DE MERCADO EM R$

Pregco minimo t 1 ph 78
Produtor RS minimo
Produtor RS médio

Produtor RS maximo

Produtor Parana FOB

Paridade Argentina

Paridade EUA

Unidade

Tonelada

12,50/18,50

rior atinja a uma cotacio
de R$ 260,00 por tonelada,
com um prego da ordem de
R$ 220,00 a R$ 230,00
para o trigo de qualidade
inferior. O pre¢o médio da
saca ao produtor estava em
R$ 14,95, superando em
12,7% os pregos praticados
h4 um ano.
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Exportacées recordes

s suinocultores de San-

ta Catarina temem que
os problemas originados com
o ressurgimento da aftosa no
Rio Grande do Sul acabem
prejudicando suas vendas
para o exterior. Ainda em
agosto, quando foram detec-
tados os focos de aftosa no
interior do Estado gaticho,
foram registrados recordes
histdricos, nas vendas de car-
ne de suino para o exterior.Os
produtores e exportadores de
carnes suinas de Santa Cata-
rina obtiveram excelentes re-
sultados, embarcando 15.548
toneladas, 126% mais que em
agosto do ano passado. Segu-
ramente, o Brasil vai atingir
ameta de exportar 120 mil to-
neladas este ano. Um avango

PRECOS MEDIOS

significativo considerando-se
que, em 1999, o Pais exportou
90 mil toneladas. A Riissia
importa 400 mil toneladas de
carne suina e o Brasil quer
abocanhar cerca de 40 a 50 mil
toneladas desta fatia. No caso
especifico do Rio Grande do
Sul, o ressurgimento da aftosa
acabou determinando por par-
te dos hermanos argentinos o
veto as exportacdes do produ-
to gaicho. Decisdo esta que
acabou sendo suspensa, apds
assinatura de acordo entre os
dois paises. Em decorréncia
deste novo fato, aquele pafs re-
tomou as importacdes aindano
final de outubro. A Argentina
compra 1.200 toneladas/més
de toda a produgio gaticha que
¢é exportada.

Estados kg/suino (R$) Milho/60kg (R$)

Rio Grande do Sul
Santa Catarina
Parana

Minas Gerais

Sao Paulo

Pernambuco
Ceara

Mato Grosso do Sul
Mato Grosso
Espirito, Santo

1,10 12,95

Acolheita da soja norte-
americana foi acelerada
nos tdltimos dias e é possivel
que ingresse no mercado um
pouco mais cedo do que tra-
dicionalmente ocorre. O in-
gresso deverd pressionar as
cotacdes do produto para bai-
xo. Segundo a Fecoagro, a
leve melhora nas condigGes
de desenvolvimento das la-
vouras ndo deverd ter impac-
to negativo nas cotacdes. O
mercado parece ja ter assimi-
lado as perdas de safra e, com
isto, deverd procurar um pa-
tamar de precos mais equili-
brado. Os embarques norte-
americanos de soja em grio
sofreram uma queda nos til-

EENEEESIONA T Tee——

Colheita e acelerada
nos EUA

timos dias. Mas o mercado
de futuros da soja em grao
traduz a expectativa de ele-
vacgdo dos precos do produ-
to disponivel nos proximos
meses.

O Departamento de
Agricultura dos Estados
Unidos informou que, na
semana encerrada em 21 de
setembro iltimo, as expor-
tacdes de soja em grao nos
EUA totalizaram 1,019 mi-
lhdo de toneladas exporta-
das este ano, perfazendo o
total acumulado de 6,7 mi-
lhdes de toneladas exporta-
das em 2000, contra 6,1 mi-
Ihdoes de toneladas em
1999.

A Granja

AL by Ly

be
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Atraso
na 12 safra

producdo nacional de

feijdo na safra 1999/
2000, considerando as trés
safras do produto, € de
3.093.236 toneladas, maior
cerca de 10% a obtida na
safra passada. A drea total
colhida em 1999/2000 € de
4.375.904 hectares, superi-
or em 5,62% ao total das
trés safras em 1998/1999.
A primeira safra do produ-
to, com a informagdo do
término da colheita no
Piaui, j4 se encontra colhi-
da em todo o Pais.

A proxima safra das 4guas,
destaca o analista Carlos Cogo,
da Agromercados, certamente
comecard com atraso ou re-
presamento na oferta de feijdo.
Fatores climéticos e especula-
¢do no mercado contribuem
para a previsio. As fortes gea-
das ocorridas na segunda me-
tade de julho suscitaram mui-
ta especulacio no mercado
nacional, especialmente pelo
fato de terem atingido tanto o
Sul como o Sudeste e o Cen-
tro-Oeste. Depois da geada, o
clima continuou muito frio,
com sucessivas passagens de
massas polares, trazendo novas
geadas fortes e mantendo o cli-

Frustracao
com aftosa

inda ndo serd desta
Avez que o Brasil vai
partir com tudo para tornar-
se um dos maiores exporta-
dores de carne in natura. O
retorno do fantasma da af-
tosa estd frustrando os que
previam o acontecimento
para um curto prazo. De ini-
cio, as autoridades minimi-
zaram o problema, mas ago-
ra ndo d4 mais para disfar-
car a decepgdo. O Ministé-
rio da Agricultura projetava
uma exportagio equivalen-
te a US$ 1 bilhdo para este
ano, 20% a mais que em
1999. Pelo menos por 12
meses a perspectiva fica adi-
ada, periodo minimo neces-
sdrio para que o Circuito Pe-
cudrio do Sul (Santa Cata-
rina e Rio Grande do Sul)
readquira o status de zona
livre da doenga. O principal
mercado de carnes do mun-
do — os Estados Unidos —
que deveria comegar a com-
prar carne in natura do Bra-
sil, descarta esta possibilida-
de no momento, devido ao
ressurgimento da aftosa no

Rio Grande do Sul. Portanto,
o Brasil ndo perde vendas
imediatas, apenas as adia.

Se hé o problema na ex-
portacao, a comercializagao
do boi gordo apresenta esta-
bilidade, mas ainda em ritmo
lento, com boa disponibilida-
de procedente, principalmen-
te, das dreas de invernada, que
comegam a desocupar os cam-
pos em fun¢do do preparo da
terra para os plantios de ve-
rdo, como milho, soja e feijdo.

Precos futuros

S egundo a Sintese Agro-
pecudria da Bolsa Mer-
cantil e de Futuros, a trajeté-
ria do indicador Esalqg/
BM&F foi de alta, fechando
no tdltimo dia 4, a vista, a R$
42,39 a arroba. Mas as varia-
¢oes didrias ndo foram inten-
sas, mostrando no curto pra-
Zo que esta trajetdria ndo é
firme.

No atacado, o mercado é
estdvel, com o traseiro cota-
do a R$ 3,10 e o dianteiro a
R$ 2,10. No mercado futuro
da BM&F, houve o descola-

mento entre 0os vencimentos

outubro/2000 e novembro

FEIJAO

CARNE

ma seco. Todos esses fatores
impediram o inicio do plantio
em dreas que tradicionalmen-
te plantam mais cedo, tanto em
Santa Catarina quanto no Pa-
rand. Elas se repetiram no fi-
nal de agosto, inicio de setem-
bro e na tltima semana de se-
tembro. Se o clima contribuiu

para adiar a implantacdo das
lavouras, a especulacio de
agosto vai contribuir para re-
ducdo na oferta de feijdo, es-
pecialmente na Regido Sul
que, além de ofertar a maior
quantidade do produto, é a
primeira a oferecer a nova
safra.

PRECOS MEDIOS DE MERCADO EM/R$

Item

Prego minimo

Ple t 1 SP c/ICMS
Produtor RS minimo
Produtor RS médio

Produtor RS maximo

Unidade

60kg
60kg
60kg
60kg
60kg

2000, mostrando que o pico
da entressafra serd em no-
vembro.

As cotacdes foram as se-
guintes: outubro/2000 a
US$ 23,11 e novembro/
2000 a US$ 23,58 a arroba.
Os contratos com cotagdes

em reais por arroba estdo
abertos a partir do venci-
mento marg¢o/2001. Os
vencimentos outubro/
2001 e novembro/2001
foram, em 4 de outubro,
de R$ 46,70 e R$ 47,309
a arroba, respectivamente.
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LASH

Ampliando o universo de us

ara atingir uma ca-

mada de potenciais
usudrios, a Globalstar
langou um novo plano de
precos. Sdo trés servigos
(Plano Fdcil, Plus e Mas-
ter) caracterizados de
acordo com os minutos
consumidos e que ofere-
cem habilitagdo gratuita.
Optando por um deles, o
cliente ou o novo assinan-
te poderd ter uma reducao
de até 47% nos valores,
considerando-se que a as-
sinatura mensal bdsica
estd incluida no plano es-
colhido. Para se ter uma
idéia, no Plano Fdcil, por
exemplo, a mensalidade serd
de R$ 67,00, com 20 minutos
de conversdo por més, men-
salidade, correio de voz, sen-
do que o preco do minuto adi-
cional fica em R$ 2,88. Se-
gundo o diretor de Marketing
e Vendas da Globalstar do

Brasil, Helder de Azevedo (na
foto), a meta do plano tarifd-
rio € tornar o telefone via sa-
télite da Globalstar ainda
mais acessivel a uma parcela
maior de usudrios isolados,
que necessitam de comunica-
¢cdo em locais sem cobertura
telefonica convencional.

Rio Grande do Sul conclui etapa

de sacrificios

s abates de animais em

decorréncia da febre af-
tosa, iniciados no dia 25 de
agosio no municipio de Joia/
RS, encerraram-se no dia 9 de
outubro. O saldo total foi de
11.087 exemplares entre bo-
vinos (8.193), ovinos (783),
suinos (2.107) e caprinos (4).
Terminada esta fase, os téc-
nicos da Secretaria da Agri-
cultura do Rio Grande do Sul
e Ministério da Agricultura
estdo concentrando as agoes
na desinfeccédo das proprieda-
des e na sorologia do reba-
nho. A estimativa é de que,
cumprindo as exigéncias da
Organizagdo Internacional de
Epizootias (OIE), o Estado
possa retornar ¢ condicdo de
zona livre de aftosa com va-
cinagdo, suspensa pela OIE
por trés meses. O teste ird
atingir 100% dos animais da
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zona infectada (até 3 quilome-
tros dos focos) e 20% nas de-
mais dreas. O exame deverd
ser feito em 12 mil bovinos,
até este més de novembro, se-
gundo estimativas da Secre-
taria da Agricultura. Os cui-
dados ndo param por aft, per-
manecendo em total estado de
alertas as equipes de monito-
ramento e barreiras sanitdri-
as. Nesta operacdo de guer-
ra 600 familias tiveram seus
animais mortos, sendo que
322 jd foram indenizadas no
valor total de R$ 989,6 mil. A
previsdo é que mais R$ 4,8
milhdes sejam destinados
para a conclusdo das indeni-
zacdes dos que perderam seus
exemplares. Até a primeira
quinzena de outubro, o gover-
no do Estado havia investido
R$ 7.2 milhées na Operacdo
de Combate a Febre Aftosa.

Divulgagio

Estados Unidos
ira comprar
carne brasileira

Apds audiéncia com o mi-
nistro da Agricultura, Pratini
de Moraes, no més passado,
em Washington/ EUA, a secre-
tdria do Departamento de Co-
mércio dos Estados Unidos,
Charlene Barshefsky, garantiu
que o mercado norte-america-
no serd aberto para as impor-
tagdes de carnes e frutas pro-
duzidas no Brasil. A expecta-
tiva do ministro € de que as ex-
portagoes de carne in natura
devem comecar no final do
primeiro semestre de 2001.
Ficou estabelecido um crono-
grama de trabalho. Os ameri-
canos restabelecerdo o siste-
ma de certificacdo da qualida-
de da carne assim que o go-
verno brasileiro considerar o
Estado do Rio Grande do Sul
como drea livre de aftosa.
Como contrapartida, o Minis-
tério da Agricultura permitiu
a volta das importagdes de tri-
go norte-americano, proibida
desde 1998 por questdes fitos-
sanitdrias.

Recursos para a
Safra 2000/2001

Tomando como base o
periodo de julho a setem-
bro deste ano, o Banco do
Brasil jd aplicou na safra
2000/2001 cerca de R$ 2,6
bilhGes em operagdes de
crédito rural. Conforme
balanco da instituicdo, este
volume é 24% superior ao
disponibilizado no mesmo
perfodo do ano passado.
De acordo com as informa-
¢oes divulgadas em alguns
Estados como Mato Gros-
so do Sul e Distrito Fede-
ral, em apenas trés meses
do inicio do financiamento
da safra, o percentual de
atendimento aos produto-
res rurais em volume cor-
respondente a 70% do pro-
Jetado até o final da safra.
Enquanto que em Goids
este indice sobe para a
marca altamente favordvel
de 87%. A expectativa do
BB ¢ aplicar nesta safra, no
periodo de julho/2000 a ju-
nho/2001, o volume de R$
8,6 bilhées.

Alianca estratégica

m novo acordo vem

a fortalecer o e-bu-
siness da Caterpillar Inc.
A empresa acaba de fir-
mar um acordo comercial
com a IronPlanet Inc. com
vistas a facilitar a venda
de equipamentos de cons-
trugdo em leilées on-line
da IronPlanet. Segundo o g
vice-presidente da Cater- .
pillar, John Pfeffer, res-
ponsdvel pela Divisdo Co-
mercial da América do Nor-
te, o canal de leildes pela In-
ternet da IronPlanet comple-
menta o canal principal de
distribuicdo, a rede de reven-
dedores Caterpillar, na ven-
da de equipamentos usados
pelos clientes. A iniciativa re-
sultard em um intercimbio
mais rdpido de informagées

entre clientes, revendedores e
fornecedores. Com escritério
central em Peoria, Illinois, a
Caterpillar se sobressai na
producdo mundial de motores
a diesel e a gds natural, tur-
binas a gds para uso indus-
trial e equipamentos de cons-
trugdo e mineragdo. A empre-
sa faturou de US$ 19,7 bi-
lhées no ano passado.



Governo reprime a venda ilegal de sementes

governo brasileiro
estd fiscalizando,
identificando e punindo
cerealistas e produtores
de sementes que vendemn
grados de cultivares de do-
minio piblico como se-
mentes. O ato fere a Lei
de Prote¢do de Cultiva- -
res, de 1997, que garan-
te as empresas de pesqui-
sa o direito de receber royalti-
es pelas vendas. A multiplica-
¢do ilegal das cultivares, co-
nhecida como “bolsa branca”
€ feita por empresas caseiras
e os cultivares acabam vendi-
dos no mercado como semen-
tes fiscalizadas pelo Ministé-
rio da Agricultura.
A Associacdo Brasileira
dos Obtentores Vegetais
(Braspov), que retine 22 em-

A Granja

Agroindiistrias
exportam mais

S egundo o ranking di-
vulgado pela Secreta-

ria de Comércio Exterior
(Secex), as maiores expor-
tadoras de commodities
agropecudrias aumenta-
ram em 13% os seus nego-
cios neste ano. Despontam
na listas das maiores ex-
portadoras a Ceval (soja),
Cargill (commodities agri-
colas), ADM (soja), Sadia
(frango), Cutrale, Citrosu-
co (suco de laranja) e Ber-
tin (carne bovina). O vo-
lume total movimentado
pelas agroindiistrias, nos
primeiros sete meses, che-
gou a US$ 1,86 bilhdo.
Por outro lado, a Tendén-
cias Consultoria aponta
que as exportacoes totais
agropecudrias do Pais,
cairam 4,6% entre janeiro
e julho, ficando em US$
8,18 bilhoes.

presas com sementes protegi-
das, estima prejuizos anuais
de R$ 100 milhGes apenas
com a venda ilegal de semen-
tes de soja. Dos 13 milhdes de
hectares plantados com soja
no Pais, s6 8 milhdes sao se-
meados com cultivares fisca-
lizados. Além disso, em torno
de 25% das sementes sdo pro-
duzidas pelos préprios agri-
cultores, sendo que 40% des-

se montante, sao vendi-
dos para outros produto-
res, o que também € proi-
bido pela lei.

O mercado nacional
de sementes movimenta
mais de R$ 1 bilhdo anu-
ais, R$ 400 milhées de
soja e R$ 300 milhoes de
milho. Dados da Braspov
indicam que sdo produzi-
das 1,22 milhdo de roneladas
de sementes por ano, sendo 915
mil toneladas de soja e 170 mil
toneladas de milho. Cada qui-
lo de semente de milho custa
R$ 2,00. O quilo de semente de
soja fica em R$ 0,50.

Atualmente existem 222
cultivares protegidos no Pars.
De acordo com a Embrapa,
cada cultivar leva de seis a 10
anos para ficar pronta.

Trator Valtra na rede

Valtra Tratores do Bra-

sil S/A também estd apos-
tando no e-commerce. O cli-
ente de qualquer lugar do
Pais poderd fazer o seu pedi-
do, seja de mdquinas e/ou aces-
sorios, ou simplesmente tirar
diividas e conhecer melhor a li-
nha de produtos oferecidos
pela empresa no site
www.agrosite.com.br. O
diretor de marketing/co-
mercial da Valtra, Jean
Candido (na foto), expli-
cou que esta modalidade
de venda surgiu a partir
de uma parceria firmada
com o portal agrosite.
“Acreditamos ser uma
forma segura, confortdvel
e muito eficiente do agri-
cultor adquirir sua mdqui-
na com todas as garanti-
as do fabricante, sem per-
der os vinculos de venda
e pds-venda dados pela
concessiondria Valtra
mais proxima de sua pro-

priedade”, complementou.
Para ele, a rede com informa-
¢oes disponiveis 24 horas por
dia facilita a decisdo de com-
pra. A expectativa é de que a
Internet responda por 15% a
20% dos negdcios internos da
empresa.

O INSTITUTO de Pesquisas e
Estudos Florestais (Ipef) rea-
liza, nos dias 9 e 10 de novem-
bro, o Semindrio sobre Méto-
dos e Equipamentos de Prepa-
ro de Solo para o Plantio de
Florestas, na Esalq/USP, em
Piracicaba/SP. O encontro
mostrard as tendéncias atuais
de métodos e equipamentos de
preparo de solo, a partir de
demonstragdes a campo e pa-
lestras. Os temas s@o os mais
variados: métodos de prepa-
ro do solo e manejo de resi-
duos culturais em plantacgoes
florestais, adequacdo do tra-
tor ao implemento e ao tipo de
solo, e muito mais. O objetivo
€ atualizar os profissionais li-
gados a drea. Informacdes
(19) 430.8603/430.8602.

A FRUTICULTURA estard
em pauta no V Semindrio In-
ternacional de Frutas Tropi-
cais, programado para 9a 10
de novembro. O evento ocor-
re no Centro de Convencoes
Sen. Nilo Coelho, em Petro-
lina/PE. Os temas abordados
estdo diretamente ligados a
cadeia produtiva, enfocando
topicos como mercado, novos
cendrios, sistemas de produ-
¢do e cultivos, manejo e con-
trole de pragas. O cronogra-
ma prevé ainda um dia de
campo. Informacaes pelos fo-
nes: (81) 862.1711 ou (81)
862. 2728.

O CENTRO de Estudos e For-
macgédo Permanente sobre a
Criagdo Comercial de Avestru-
zes promove mais um curso li-
gado a este tema. As aulas se-
rao ministradas nos dias 18 e
19 de novembro, no Hotel Le
Style, em Braganca Paulista/
SP. Serao 14 horas de aulas
tedricas e prdticas distribuidas
nestes dois dias. Os participan-
tes terdo acesso a mais moder-
na tecnologia empregada na
estrutiocultura em ambito
mundial. Informagdes: (11)
7844.3299/4035.3299.
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IENCIA E TECNOLOGIA

Novo cultivar de Brachiaria brizantha Bl Tudo sobre viticultura

Todos os aspectos da produgdo de uva
estdo abordados no livro “Produgéo de
Uvas — para vinho, suco e mesa”. Nas 364
péginas, recheadas com ilustracdes, o lei-
tor encontrard tépicos que enfocam desde
a histéria até a colheita, detalhando os prin-
cipais vinhos produzidos no mundo e as
caracteristicas das mais importantes uvas
finas e os tipos de vinho. As informagdes
sdo baseadas no que hd de mais moderno
em tecnologia e ciéncia no Brasil e no
mundo. Tudo isto em uma linguagem aces-
sivel. A obra € de autoria do agrénomo e
professor chefe do Departamento de Viti-
cultura do Curso Superior de Tecnologia
em Viticultura e Enologia de Bento Gon-
calves/RS, Eduardo Giovannini, e foi lan-

A Sementes Matsuda
langou no mercado o0 MG-5
Vitéria. O novo cultivar de
Brachiaria brizantha , se-
gundo explicacdes dos téc-
nicos da empresa, € a res-
posta da tecnologia genéti- /
ca da Matsuda para criar -
novas alternativas de espé-
cie de forrageira e de mane-
jo. O objetivo é melhorar a
produtividade e baixar os
custos de producao. Entre as
vantagens da variedade es-
tdo a tolerdncia as secas, a

boa adaptacio a solos mal
drenados, rdpida rebrota
apés pastoreio, boa qualidade de forra—
gem e a facilidade de estabelecimento
para sementes.

O MG-5 Vitéria foi testado sob pas-
toreio, suportando bem 2,5 a 3,0 UA/ha
durante o periodo chuvoso, em rotacio a

Centro de pesquisa do café

A Universidade Federal de Lavras
(Ufla), no sul de Minas Gerais, inaugu-

Divulgagio

cada pela Edi¢des Renascenga.

EDUARDO GIOVANNINI

PRODUCAO

2 UVAS

PARAVINHO, SUCO E MESA

cada 25 dlas em medla No periodo seco,
utilizou-se 2,0 a 2,5 UA/ha com frequ-
éncia de pastoreio a cada 50 dias em
média. O material foi selecionado para
as condigdes brasileiras, tendo como ori-
gem o Banco de Germoplasma do Ciat.

rou o Centro de Ensino, Pesquisa e Ex-
tensdo do Agronegocio Café (CepeCa-
fé) — maior estrutura de pesquisa cafeei-
ra do Pais. A iniciativa foi viabilizada
através de uma parceria entre a Ufla, Fun-
do de Desenvolvimento do Café (Funca-
fé), Programa Nacional de Pesquisa e De-
senvolvimento do Café e entidades do
setor privado. O centro ird vai desenvol-
ver pesquisas em toda a cadeia produti-
va, que abrange desde as 4dreas de sele-
¢ao de sementes e produgdo de mudas,
até beneficiamento, industrializacio e
preparo de bebida.

AENABCENGA

Atenta as exigéncias do consumi-
dor moderno, a Embrapa desenvolveu
um novo clone de cajueiro anio preco-
ce especialmente para o consumo in
natura. Ou seja, um fruto mais doce e
com coloragao mais atrativa. O materi-
al genético, resultado de 10 anos de
estudos, serd multiplicado por viveiris-
tas para, depois, passar a ser comerci-
alizado junto aos produtores e agroin-
distrias. O caju, clone BRS 189, deve-

Divulgacio

Caju mais adocicado ao gosto do consumidor

rd chegar a mesa do brasileiro em trés
anos. Além da coloracdo avermelhada,
um atrativo para os consumidores, a
boa consisténcia da polpa € um forte
indicativo de que o tempo de vida é su-
perior aos demais clones. Mas estd no
sabor o seu principal diferencial: o in-
dice de dogura no pendiiculo chegou
ao Brix 13, sem falar do menor teor de
taninos que sdo as substancias que pro-
vocam o travo na garganta.
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OVIDADES NO MERCADO

M Aplicacdo com melhor qualidade e preciséo

Dentro de uma
nova concepg¢io, o
sistema Vortex per-
mite uma ampla co-
bertura e melhor pe-
netracdo de defensi-
vos, inclusive na face
inferior da planta, e
reduz a deriva, mes-
mo em dias de vento
mais forte. O contro-
le de deriva propor-
ciona maior protecdo ao meio ambiente
e ao operador. O pulverizador Falcon
Vortex, da Jacto, € destinado’ para o 3°
ponto do trator, tem barras totalmente
hidraulicas de 14 metros assistidas a ar.
Todo o acionamento das fung¢des de aber-
tura, fechamento e regulagem da altura
das barras € feito por comando hidréiuli-
¢o posicionado préximo ao operador. O

aumento na deposi¢ido de defensivo na
lavoura € garantido por um potente ven-
tilador que gera ar a uma velocidade de
100km/h. Estas aplicagdes em baixo vo-
lume, reduz a quantidade de calda por
drea e o nimero de reabastecimento. M4-
quinas Agricolas Jacto S/A, Rua Dr.
Luiz de Miranda, 1650, Pompéia/SP,
CEP 17580-000, fone (14) 452-1811

M Niveladora a laser é a novidade da Boelter

A Boelter lancou a niveladora laser,
NL 40, com largura de corte de quatro
metros, capacidade de 3,5 metros ciibi-
cos, quatro rodas em tanden. Acompa-
nha a niveladora um sensor a pilha, que

LeandroCabral- e

pode ficar até 800 metros de distancia da
niveladora. O equipamento faz a leitura
dos declives e aclives do terreno e a méa-
quina realiza o nivelamento. A nivela-
dora a laser é utilizada principalmente
para dreas de plantio de arroz irrigado,
porém os técnicos garantem que o equi-
pamento € excelente e NECESSArio para um
perfeito nivelamento de lavouras desti-
nadas a outros tipos de cultivos, pois se-
gue a tendéncia moderna da agricultura
de precisdo. O custo da NL 40 fica, atu-
almente, em US$ 25 mil. Boelter Agro-
industrial Ltda, Rod. BR 290, trevo de
acesso a Gravatai/RS, CEP 94040-710,
fone (51) 484-3112, fax (51) 484-2386.

MB 39

MEDIDA
305032 5C
12PR
CLASSIFICACAD
R1

APLICACAD

[ Pneu de alta
tecnologia

Para atender os mais diversos tipos de
trabalhos feitos pelo agricultor no campo,
a Pirelli coloca no mercado o pneu 30.5L-
32 MB39 Tubeless, na versio 12 pr sem
cimara. A partir da mais alta tecnologia,
o produto € destinado a equipar colheita-
deiras e tratores de alta poténcia. O pneu
€ classificado como R-1 (tragdo regular),
tem estrutura diagonal associada s robus-
tas barras transversais que formam sua
banda de rodagem, garantem méaxima tra-
¢80, auto-limpeza e menor resisténcia ao
rolamento, mesmo em condi¢des severas
de trabalho. Com um design de perfil re-
baixado e elevada largura de sua banda
de rodagem, proporciona uma melhor dis-
tribui¢do do peso do equipamento e uma
baixa compactacdo de solo. Pirelli Pneus
S/A, Av. Giovanni Baptista Pirelli 871,
CEP 09111-340, Santo André/SP, fone
(11) 715.5244

I Distribuidor de sementes

A Stara S/A desenvolveu o distribuidor de sementes e fertili-
zantes Tornado 1300 voltado para pequenos e médios produto-
res rurais. O implemento atende as necessidades do agricultor
em relacd@o a efici€ncia na distribuicdo a lango de sementes €
fertilizantes a uma distincia de 18 a 24 metros. O distribuidor
possui um chassi tubular reforgado com estrutura que permite a
transferéncia do peso para os trés pontos do trator. Os discos, as
palhetas e toda a parte inferior da méquina s@o de ago inox. O
sistema especial de quatro palhetas garante uma maior unifor-
midade na distribuicéo.
Stara S/A Ind. Imp.
Agricolas, Av. Stara,
519, CEP 99470-000,
Nao-Me-Toque, fone
(54) 332-1822.

Leandro Cabral

I Sal proteinado

Jd estd no mercado o sal proteinado para bovinos de corte,
o Gadoforte Proteionado Inverno, a base de uréia protegida
com amido gelatinizado, misturada aos principais minerais
exigidos pelos animais. O produto, da empresa Azevedo, Bento
S/A, € indicado para bovinos de corte, em todas as fases de
producdo, mantidos em regime alimentar de campo nativo, no
inverno ou na seca. O sal proteinado con- .
tém uma fonte de nitrogénio protegida por
um componente energético, que associado
a niveis adequados de enxofre permite uma
liberacdo sincronizada da aménia no mimen.
Também € formado por 52% de proteina
bruta e 41 gramas de fosforo. Azevedo, Ben-
to S/A — Comércio e Indistria, Rua Vo-
luntarios da Patria, 2432, Navegantes,
Porto Alegre/RS, fone (51) 346-4855
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ONTO DE VISTA

Seguranca para o homem e 0
meio ambiente

esde o alvorecer da agri-
cultura, a produtividade
das plantas cultivadas
tem sido reduzida por pragas, do-
encas e pela competi¢gdo com
plantas daninhas. De um modo
geral, quanto mais intensivo for
o sistema de producdo, maiores
serdo os riscos de perdas, pela
acao de diversos organismos
competidores.Tudo isso indica
que por muitos anos, havera de-
manda por produtos fitossanita-
ri0s, pOr mais que se procure tra-
tar os sistemas agricolas como
ecoldgicos, pois este sdo, por na-
tureza, altamente instdveis. No
Brasil, a Lei dos Agrotdxicos
(7.802/89) tornou extremamente
rigidos os controles dos produtos
fitossanitarios, desde a sua pes-
quisa, registro e producio, até a
aplica¢ao no campo.
A Associag@o Nacional de

Margal Zuppi da Conceigdo € secretdrio do
Comité de Educagdo e Treinamento da ANDEF

e utilizagdo. Cada um desses fato-
res devem ser analisados, para que
condigdes e atos inseguros possam
ser evitados. Mas, para isso, € ne-
cessario levar ao aplicador de de-
fensivos agricolas educagio e trei-
namento. A sociedade brasileira
depositou no nosso agrénomo,
através da Lei 7.802, uma grande
missfdo: o uso correto e seguro dos
produtos fitossanitérios.

Quando se trata da questdo do
uso seguro para o aplicador € ne-
cessdrio estabelecer quais sao as
principais causas dos acidentes €
como preveni-las. E preciso ana-
lisar as causas distantes, que es-
tdo relacionadas com o anteceden-
te das pessoas, como maus hdbi-
tos e falta de instrucdo; as causas
imediatas, que sdo resultado da
falta de treinamento para desem-
penho de uma atividade; e o Tis-
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Defesa Vegetal (ANDEF) esta traba-
lhando para que o uso inadequado e 0s
erros ocorridos na histéria dos defen-
sivos ndo se repitam. O profissional de
agronomia € o principal alvo nos pro-
gramas de educagdo e treinamento de
nossa associa¢do que busca garantir a
seguranga do aplicador, a preservagao
do meio ambiente e a produg@o de ali-
mentos saudaveis.

O mercado brasileiro € bastante
competitivo, pois coloca ao alcance do
agricultor uma extensa gama de produ-
tos. Dados do Sindicato Nacional da In-
dustria de Defensivos Agricolas (Sin-
dag) mostram que no ano passado o se-
tor movimentou US$ 2,23 bilhdes. No
mercado nacional estdo disponiveis cer-
ca de 256 ingredientes ativos registra-
dos e 556 marcas comerciais. De acor-
do com a FAO, brago da Organizagao
das Nagdes Unidas (ONU) para a Agri-
cultura e Alimentagdo, das 850 mil es-
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pécies de insetos catalogadas no mun-
do, 10 mil sdo consideradas pragas e dos
80 mil fungos conhecidos, 1500 provo-
cam doencas. O nimero de plantas da-
ninhas chega a 2.600. O defensivo agri-
cola ndo € a solugdo para todos os ma-
les, mas sua aplicagio correta é um gran-

de aliado para combater perdas na agri-

cultura, que, segundo a FAQO, no mundo
todo chegam a 14% por causa das pra-
gas, 12% por doencas e 9% pela inci-
déncia de plantas invasoras.

Com relacdo aos aspectos toxicold-
gicos, é importante salientar que os in-
seticidas, de um modo geral, represen-
tam a classe de produtos com maior to-
xicidade. Na aplicagdo de produtos fi-
tossanitdrios alguns fatores minimizam
os riscos ao aplicador. E importante que
se tenha conhecimento sobre o receitud-
rio agrondmico, a tecnologia da aplica-
¢do, os tipos de equipamentos de prote-
¢ao individual e as técnicas de manuseio

co, que € a probabilidade de um
produto fitossanitirio causar efeitos ad-
versos a satde do aplicador.

Se aplicado corretamente, o agroto-
xico ndo oferece risco ao homem e nem
a0 meio ambiente. Defensivo agricola,
pesticida e agrot6xico se compra por
necessidade na lavoura, por isso, nao
se justifica o temor que alguns setores
da sociedade t&ém quanto ao uso desses
produtos na agricultura, desde que 0S
mesmos sejam aplicados de acordo com
receitudrio agrondmico e, em alguns
casos, com o acompanhamento de agro-
nomo.

O desenvolvimento da percepgao do
risco, aliado a um conjunto de informa-
¢oes eregras bdsicas de seguranca, atra-
vés de programas de educagio e treina-
mentos, é de fundamental importincia
para eliminar as causas dos acidentes no
campo e a garantia da preservacao da
satide e do bem estar dos que trabalham
com defensivos. Fl




Estar sempre a frente, na fronteira do conhecimento e da produtividade. Este é o grande
objetivo de um produtor Case IH. E ele sabe que hoje e no futuro pode contar com as
solugdes Case IH neste desafio. Porque Case IH é muito mais do que magquinas avancadas.
Case IH é o mais moderno sistema de mecanizacio agricola, para quem sabe extrair o
maximo de cada palmo de terra e o maximo de rentabilidade do seu agronegocio.
Agricultura avancada, solucdes Case IH.

LI W.Y.! PRODUTO | Conte sempre com
a assessoria do

0800-552188  scu concessionario.




c o I h e Ita d e I ra S6 com uma New Holland vocé tem a certeza de estar .

colhendo com a maquina mais produtiva do Brasil,

fo r N ew HOI I an d g lider absoluta em todas as safras. E o produtor eficiente,

que exige 100% de produtividade, nao da descontos na

boa safra = hora da colheita. Ele prefere New Holland, que até na

hora de revender vale muito mais que as outras.

se n 5 o g Portanto, se vocé busca eficiéncia, alta

produtividade e durabilidade, nao conte com a sorte,

boa s o rte | conte com New Holland. E investir e colher.

mmr_...

Spiieris, ha e e T T e L R

Onde tem colheita
tem New Holland.

www.newholland.com.br ha HOLLAI\D

COLHEITADEIRA COM JUROS DE 8,75% AA, 8 ANOS PARA PAGAR.
*Para Produtores com renda anual acima de R$250.000,00, jures de 10,75% aa.




