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EPOIMENTO

A uniao faz a forca

—a

historia do Mato Grosso, ao longo dos anos, foram
incorporadas histérias de grandes personalidades do

agronegocio. E o que se pode constatar ao conhecer

um pouco mais da vida de um de seus pioneiros. Caetano

de seu feeling, mas também da alta tecnologia e da asses-
soria especializada. Filho de agricultor nato, nascido e
criado no meio agricola, logo percebeu que havia herdado
a vocagdo e também a paixdo de seu pai pela agricultura.

Polato, paranaense de 40
anos, casado e pai de trés fi-
lhas, vive uma bem-sucedida
fase na vida pessoal e profis-
sional. Polato retrata o ver-
dadeiro perfil do agricultor
moderno e altamente profis-
sional. Perfeccionista por ex-
celéncia, transita com segu-
ranc¢a pelas dreas técnicas e
econdmicas que envolvem a
agricultura. Costuma dizer
aqueles que com ele labutam
na incansdavel busca pela su-
perag¢do de seus proprios
resultados: “A diferenca de
uma propriedade muito ren-
tdvel para uma pouco rentd-
vel consiste, basicamente, no
gerenciamento do negdcio”.
Gerenciamento esse que faz
com muita propriedade, va-
lendo-se, para tanto, ndo sé
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Caetano Polato, sécio-proprietdrio da Polato Sementes:
“A agricultura, com certeza, é o caminho para chegarmos ao

superdvit na balanga comercial brasileira®

Adepto de um modo de vida

— simples e objetivo, € freqiien-

temente elogiado entre seus
amigos por seu carisma e seu
constante bom humor, marca
registrada desse mocgo que
cresceu ouvindo seu falecido
pai, Renil Polato, comentar
que o futuro da agricultura
brasileira estava no Mato
Grosso. Perseguidor incan-
sdvel da alta produtividade
em suas propriedades, nessa
iltima safra atingiu em uma
delas a expressiva marca de
3.700 quilos de soja/ha co-
lhidos em uma drea de 6 mil
hectares. E jd avisou que nao
medird esforcos para, na
proxima safra, colher 4 mil
quilos de soja na mesma

drea. E quem o conhece, ndo
duvida.

Divulgagio

A Granja — Como foi o seu inicio
como produtor rural? Como se deu essa
trajetéria para alcancar a estrutura de
hoje da Polato Sementes?

Caetano Polato — Ao lado de meu
irmdo, Orlando, dirigi o Grupo Polato,
resultante de uma parceria de sucesso que
vem se solidificando ano ap6s ano. Dos
600 hectares de soja e trigo que juntos
cultivivamos no Parana, em 1980, safra
apos safra, eles prosperam, saltando para
o atual cultivo de uma drea de 30 mil
hectares. A perda precoce de meu pai

abalou muito a familia, que passou a ser
conduzida por minha mée, Luiza Cordei-
ro Polato, por mim e pelo meu irmao, Or-
lando. A perda nos uniu ainda mais. Para
mim e para Orlando, teve um significa-
do ainda maior, pois resultou nessa par-
ceria de sucesso que vem se consolidan-
do ao longo dos anos. No nosso caso, o
jargdo popular se confirmou: “A unido
faz a forga”.

P — Essa trajetoria, marcada prin-
cipalmente pelo salto na producio, foi
trangiiila? Houve momento em que o

senhor pensou em desistir da agricul-
tura em funcéo de dificuldades? Ou os
contratempos serviram mais de estimu-
lo para continuar?

R — A agricultura é uma atividade que
depende de vdrios fatores: politicas de
governo, pesquisa agricola, custos de pro-
ducao, mercado e clima. Fatores contro-
ldveis como custos de producdo, uso de
tecnologias e outros e os fatores incontro-
laveis como mercado e clima. Eu sou um
agricultor profissional, vivo da agricultu-
ra e sei que momentos dificeis acontecem
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€ que outros momentos bons sempre vi-
rdo. E uma atividade de resultados de
médio e longo prazo.

P — Os problemas amplamente co-
nhecidos no agronegécio brasileiro,
muitas vezes centrados na falta de esti-
mulo do governo a producio e no apoio
a comercializacio, na sua visao, sdo os
mesmos para um pequeno produtor e
para um grande produtor? Ou seja, o
impacto das dificuldades é o mesmo?

R — No meu ponto de vista, o impac-
to das politicas de governo € prejudicial a
todos. Precisamos de politicas claras de
médio e longo prazos, para podermos de-
finir metas de investimentos. O governo
deve assistir o pequeno produtor por uma
questdo social e o grande, por uma ques-
tdo econdmica, pois 0 pais ndo pode abrir
mao da receita gerada pelo agronegdcio.
A agricultura com certeza € o caminho
para chegarmos ao superdvit na balanca
comercial brasileira.

P — Como o se-
nhor analisa a agri-
cultura familiar no
Brasil, ja que tem
sua origem na pe-
quena proprie-
dade? O pequeno
produtor tem como
sobreviver num
mercado altamente
competitivo?

R — O pequeno
produtor hoje tem de
trabalhar com produtos de alto valor agre-
gado, nos quais se utiliza mao-de-obra em
maior intensidade, como a producdo de hor-
talicas, frutas, entre outros. Ele deve pro-
curar identificar nichos de mercado e fugir
de produtos que sofram maiores interferén-
cias de politicas de governo ou que exijam
producao em grande escala.

P — Qual a importancia do aper-
feicoamento e da capacitacdo para se
crescer na atividade agricola? Como foi
no seu caso especifico?

R — Em uma atividade competitiva
como a agricultura, o aperfeigoamento e
a capacitagdio do agricultor e de sua equi-
pe de trabalho sdo fundamentais para o
sucesso de seu negdcio. N6s, da Polato,
buscamos nos assessorar com bons pro-
fissionais, funciondrios efetivos da empre-
sa e por meio de consultorias especificas,
como fertilidade do solo, manejo da cul-
tura do algoddo, manuten¢do preventiva
de maquinas e equipamentos agricolas. In-
vestimos em treinamento da equipe ope-
racional em manutencao, conservacao de
madquinas, uso adequado dos defensivos,
seguranga do trabalho com uso de Equi-
pamentos de Protecdo Individual (EPI),
qualidade no atendimento, técnicas de

“0 aperfeicoamento
e a capacitacao
do agricultor e de sua
equipe de trabalho sao
fundamentais para o
sucesso do seu negodcio”

vendas e a implantacdo do programa de
Qualidade Total Rural do Sebrae.

P — Qual a estrutura da sua em-
presa? Qual a drea plantada de semen-
tes de soja e algodao e quais as estraté-
gias de comercializacao?

R — A Polato Sementes produz em
trés regides distintas do Mato Grosso:
Serra da Petrovina, Primavera do Leste e
Sorriso, totalizando 30 mil hectares de la-
vouras. Dessas, 17 mil hectares de soja,
11 mil hectares de algoddo e 2 mil hecta-
res de arroz e de milho.

A produgdo chega a 952 mil sacas de
soja, 70 mil sacas de milho, 60 mil sacas
de arroz e 1,2 milhdo de arrobas de algo-
ddo em pluma. Desses volumes, 500 mil
sdo sacas de sementes de soja e 100 mil
de sementes de milho, cujo principal mer-
cado € o Estado do Mato Grosso. No caso
do algoddo, 60% da pluma € voltada para
a exportacao.

P — Quais as tecnologias sdo prio-
rizadas na empresa,
desde plantio até o
pos-colheita, para
obter os resultados
atuais de producio e
qualidade?

R — Em nossas
propriedades, as fa-
zendas sdo divididas
em talhdes, com suas
dreas determinadas.
Temos o histérico
desses talhdes desde
a sua abertura. Eles sdo importantes por-
que formam o nosso banco de dados. O
desempenho da cultura anterior € impor-
tante, porque, sendo a planta o melhor in-
dicativo do conjunto de tecnologias apli-
cadas, somando a andlise foliar, comple-
tam-se informacdes daquela safra. Uma
perfeita coleta de solo analisada em labo-
ratério confidvel € a ferramenta que per-
mite indicar a melhor composi¢ao de nu-
trientes e corretivos a ser utilizada. Apos
a obtenciio desses dados, iniciamos o pla-
nejamento da préxima safra, alocando as
culturas que melhor se ajustam dentro de
cada talhdo, sempre levando em conside-
racio a rotagdo de culturas, o uso ade-
quado do solo e a adogdo do plantio dire-
to. Outra prioridade adotada € o monito-
ramento da qualidade dos fertilizantes uti-
lizados, por meio de andlises laboratoriais,
antes de sua formulagdo. Fazendo uso de
misturador préprio, preparamos nossas
férmulas de adubo, de acordo com a ne-
cessidade de cada talhdo. A escolha das
variedades empregadas, a época de plan-
tio e a populagdo sdo determinadas pela
pesquisa. Sementes selecionadas, com alto
vigor e germinacdo, pureza genética e fi-
sica, sdo o insumo mais importante para a

obtenc¢io de alta produtividade. O cuida-
do no manejo dos tratos culturais, como
controle de ervas daninhas, manejo inte-
grado de pragas e doencas (MIP), deter-
mina o momento e o produto a ser empre-
gado para controlar essas pragas, causan-
do o menor impacto possivel ao meio
ambiente. A colheita realizada no momen-
to adequado contribui para reduzir as per-
das e obter um produto de melhor quali-
dade, com isso melhorando a produtivi-
dade e a rentabilidade.

P — Nesse contexto, entra a agri-
cultura de precisao? Como o senhor vé
essa nova ferramenta a servigo do pro-
dutor rural?

R — Entendemos que a agricultura de
precisao, no nosso caso, € o bom gerencia-
mento de todos fatores de producio, de
forma sistémica. O uso de GPS nas co-
lheitadeiras, amostradores mecanicos de
solo com GPS, plantadeiras de alta preci-
sdo, aplicadores de adubo com doses va-
ridveis, sdo ferramentas importantes, mas
os custos desses equipamentos no Brasil
s@o invidveis. Por isso, niio usamos esses
equipamentos. Temos todas nossas pro-
priedades com imagem de satélite, talhdes
medidos com precisdo por meio de agri-
mensores, acompanhamento de todo o
processo produtivo por talhdo, com histé-
rico da produc@o e dos custos de safras
anteriores. Acredito que, no momento em
que as ferramentas acima descritas tenham
custos compativeis com nossa realidade,
serdo importantes, mas nio podemos es-
quecer que o principal € o bom gerencia-
mento, um processo de sintonia fina.

P — Quais os planos e novos inves-
timentos da Polato Sementes?

R — O nosso negécio é focado na
agricultura. Os planos sio de consolidar
as nossas dreas, buscando otimizar todog
0s recursos existentes, com maior produ-
tividade e rentabilidade. A Polato Semen-
tes cultiva hoje 30 mil hectares de lavoy-
ras em trés locais. Nos préximos cinco
anos, deveremos cultivar 40 mil hectares,
mantendo o volume de producdo de ge-
mentes de soja em 500 mil, ampliandg
sementes de milho para 250 mil sacos ¢
buscando consolidar o mercado de expor-
tagdo da pluma de algoddo.

P — Na sua opiniao, o setor semep.
teiro no Brasil ja atingiu a qualificacsio
ideal?

R — A produgdo de sementes teye
grande avango nas tltimas duas décadas,
hoje ela detém tecnologia no nivel dos me-
lhores produtores do mundo. O enfoque
dos produtores brasileiros no momento é
de atender as necessidades de seus clien-
tes, adequando, se necessdrio, sua estru-
tura para tal. O pais € auto-suficiente na

producdo de sementes das grandes cultu-
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ras, exportando tecnologia para os outros
paises de clima tropical.

P — Vale a pena produzir sementes
no Brasil? O setor sementeiro é reco-
nhecido?

R — Como produtor de sementes no
Mato Grosso, entendo que temos uma rea-
lidade bastante diferente de outros Esta-
dos. Aqui, 95% das lavouras de soja sdo
plantadas com sementes fiscalizadas, o
que mostra o mercado existente. As re-
gides aptas a producdo de sementes sio
poucas e localizadas, ndo sendo possivel
produzi-las em todo o Estado. Embora
para produzir sementes no MT seja ne-
cessdrio alto investimento e uso de tecno-
logia de ponta, o que faz com que 0 nosso
custo de producio seja maior que nos de-
mais Estados, a atividade é vidvel, im-
portante e reconhecida pelos agriculto-
res, que entendem ser a semente de qua-
lidade fator determinante na sua maior
produtividade.

P — A contribuicdo de entidades
como a Unisoja e a Fundaciao MT foi
fundamental para alcancar a qualifi-
cacio?

R — A criagdo da Fundacio MT veio
trazer condi¢des para o aumento de pro-
dutividade da cultura da soja e a viabili-
zagdo da cultura do algoddo. Sem divida,
tivemos dois momentos no Mato Grosso,
antes e depois da Fundagio MT. Antes,
com produtividade limitada e variedades
de soja suscetiveis a doengas, limitando o
crescimento da cultura e a sua rentabili-
dade. Agora, estamos com patamares que
superam em muito a média norte-ameri-
cana. Na cultura do algodio, foi funda-
mental no lancamento de variedades para
o Cerrado, trazendo ao agricultor do Mato
Grosso nova alternativa de produgio. As-
sociada ao lancamento de novas varieda-
des, a fundagio montou todo um pacote
tecnolégico para essas duas culturas. A
criagdo da Unisoja veio complementar o
trabalho da fundagio, organizando os li-
cenciados dessa em projeto de marketing
conjunto e em servigo agregado aos clien-
tes do grupo. O trabalho continua, e mui-
tas novidades ainda virdo.

P — Faca uma anilise de compor-
tamento do mercado internacional em
relaciio & nossa soja e ao nosso algodio.
No caso da soja, na Europa realmente
existe um grande nicho para a soja
orginica, ou séo preferéncias muito lo-
calizadas? Em relacio ao algodio, o que
falta para que o mercado internacional
se interesse mais pelo nosso produto?

R — No caso da soja, o Mato Grosso
produz a soja convencional que encontra
na Europa uma preferéncia de compra,
ndo tendo sido ainda traduzida em precos
diferenciados, trazendo beneficio ao agri-

cultor. A soja orgénica € de consumo mui-
to localizado, com mercado principal no
Japao. Falando em algodio, o produto bra-
sileiro, e principalmente do Mato Grosso,
precisa ser mais conhecido no exterior. A
qualidade por eles conhecida € a da déca-
da de 70, quando hoje produzimos quali-
dade igual & dos principais paises produ-
tores de algoddo de qualidade superior,
como, por exemplo, Austrilia e Israel.
Nesta ultima safra, recebemos visitas de
empresas de todo o mundo, dando teste-
munho da nossa qualidade. No Mato
Grosso, a Associacdo dos Produtores de
Algodao desenvolve um trabalho intenso
de conscientizagdo e informacdo ao pro-
dutor em todas a dreas e um trabalho de
marketing voltado para as indistrias ao
redor do mundo. Tudo isso resulta em va-
lorizagdo do nosso produto e apenas co-
mecou. Ainda vamos longe.

P — Na sua opinido, o desenvolvi-
mento da agricultura no Mato Grosso
é fruto dos incenti-
VOS € programas go-
vernamentais para
o setor, ou € um mé-

“Se 0 acordo da Alca ndo

P — Como o senhor definiria a atua-
¢ao do governo FHC e do ministro Pra-
tini no setor agricola? O setor vem sen-
do beneficiado, ou ainda falta muito a
ser feito?

R — O grande mérito do governo FHC
foi a estabilizacdo da economia, o que
trouxe resultados positivos para a agricul-
tura. A falta de uma politica agricola de
longo prazo dificulta o planejamento de
nossa atividade. Como os anteriores, esse
governo utiliza politicas de momento, o
que nos faz viver em sobressaltos. Na mi-
nha opinido. o que falta € o estabelecimen-
to de politica agricola de longo prazo, a
reducdo de impostos que incidem sobre a
agricultura e o estabelecimento de meca-
nismos de estimulo a exportacio.

P — Como o senhor analisa a situa-
¢ao do governo brasileiro nas negocia-
¢oes para a formacdo da Alca? O go-
verno brasileiro tem razio ao lutar por
uma integracio também para os pro-
dutos agricolas?

R — Realmente,
0 governo norte-ame-
ricano tem pressiona-

rito da capacitacao for hem feito, poderemos  do o Brasil para for-
e da uniio dos pro- - Co_—r malizar logo a Area
dutores? S.all' prelut,llc_ados' 0 de Livre Comércio

R — Na minha livre-comércio deve das Ameéricas, que
opinido, deve-se ao manter mndlgﬁes para com certeza anula

mérito da capacita-
¢do, da unido e da
perseveranga do pro-
dutor, pois, mesmo 0
governo nao fazendo sua parte no tocante
aos investimentos em infra-estrutura,
como estradas e energia elétrica, conse-
guimos alcancar o estdgio de desenvolvi-
mento de hoje.

P — Qual a sua avaliacfo sobre o
movimento separatista que ganha for-
ca no Estado? O senhor ¢ a favor ou
contra a divisdo do Mato Grosso?

R — Para mim, o modelo que for ado-
tado e que possibilite acelerar o desenvol-
vimento do Estado serd o mais adequado,
independente da separagdo ou nio do
Mato Grosso, apesar de sua vasta drea ter-
ritorial. Temos de estar atentos a politica
de desenvolvimento. Baseado na agricul-
tura, existe hoje o limitante do desmata-
mento de 20% a 50%, s6 que, sendo essa
aregido com principal vocagdo para agri-
cultura e pecudria, seria um grave entra-
ve. Sem diivida, a participacdo dos em-
presdrios da regido na discussdo serd de
fundamental importéncia para uma melhor
decisdo. Entendo também que o governo
mato-grossense, mantendo uma aproxima-
¢ilo com o interior, estando presente em
todos os municipios, participe ativamen-
te do crescimento do agronegécio, apesar
das dificuldades de investimento.

que todos ganhem”

possiveis ganhos ob-
tidos no Mercosul.
Mas precisamos de
muita astticia nas
negociagdes, pois, como se sabe, 0 sub-
sidio por 14 € pesado, tornando a nego-
ciac@o altamente desigual. Temo que a
Alca possa virar uma parceria mais ou
menos do tipo: “O ledo e a ovelha na
Jjaula juntos lutando pelo mesmo alimen-
to”. Se o acordo da Alca ndo for bem
feito, levando em consideragéo que par-
ticipardo do bloco paises de diferentes
estdgios de desenvolvimento, com cer-
teza poderemos sair prejudicados. O li-
vre-comércio deve manter condicdes
para que todos ganhem.

P — O que o cenario atual reserva
para a agricultura no futuro?

R — Acredito que a agricultura
exigird maior uso de tecnologias, com
maior profissionalizacdo do setor. Te-
mos de incentivar as entidades de pes-
quisas para a busca de novas cultiva-
res, mais produtivas e mais resistentes
a doencas e ao desenvolvimento de no-
vas op¢oes de exportacdo. Temos de
investir por meio do governo na infra-
estrutura de transportes, buscando re-
duzir nossos custos, tornando nossos
produtos mais competitivos, pois temos
de buscar o aumento das exportacoes
em todos os produtos. Fa
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M CONTECEY

E carga para arriar
burro

ois agora € oficial. Eduardo

Maciel, o super-burocrata,
Secretdrio da Receita Federal fez uma
declaracio surpreendente: “A carga
tributdria das empresas estd muito
alta.”

Naio é s6 das empresas. O
contribuinte brasileiro é penalizado em
34% de contribuicido que vai para as
burras dos governos federais, estaduais
e municipais, servindo em sua grande
maioria para sustentar a-nova e feliz
burguesia estatal, comporta do
Executivo, Legislativo e Judicidrio.

Enquanto isso, o Ministro da
Agricultura fala que o produtor rural
precisa de maior renda, mas a cesta
bdsica continua onerada de ICMS.

Qu seja, € o proprio governo
(estadual) que tira a renda do
agricultor. E, os pobres, € claro, ficam
cada vez mais pobres, ji que custo de
cesta bdsica vem sobrecarregado de um
peso que ninguém vé, mas sente.
Principalmente os chamados excluidos.

STA ACONTECENDO

E

Corporativismo — Vocé tem duas
vacas. Vocé vende uma, forca a outra a
produzir por quatro e age com surpresa
quando ela cai morta.

Democracia — Vocé tem duas vacas.
O governo taxa vocé até o ponto que
vocé € obrigado a vender as duas para
pagar os impostos. E vocé,
desesperado, chuta o balde e vira
abstémio de leite para toda vida. Sua
opcao preferencial vai ser pela cachaca.

E vom lembrar
Tom Jobim

Piada ou
profundamente
verdadeiro.
Vocé decide

océ tem duas vacas e terd que
decidir sobre o regime politico
que mais lhe convier.

Vamos la:

Socialismo — Vocé tem duas vacas.
Vocé fica com uma e dd a outra para
seu vizinho.

Comunismo — Vocé tem duas vacas.
O governo pega as duas e te d4 o leite.

Fascismo — Vocé tem duas vacas. O
governo pega as duas e te vende o leite.

Burocracia — Vocé tem duas vacas.
O governo pega as duas. Mata uma, tira
leite da outra, paga o leite para vocé e
depois despeja no ralo.

Capitalismo — Vocé tem duas vacas.
Vocé vende uma e compra um touro.

N do somente por suas inesqueciveis
composicdes. Mas, )
principalmente por frase imortal: “E
tempo dos brasileiros pararem de
admirar o que nio deu certo.”

Estaria ele pensando em Cuba?

A bola da vez

im, a Argentina € a bola da vez.

Afinal, todo mundo chora pela
Argentina, mas ¢ bom lembrar: nos
dltimos cinco anos o Brasil aumentou
sua produgdo de soja em 51%.

A Argentina, em igual periodo, viu
sua producgao crescer em 109%.

Trigo,

sempre 0 trigo

Ao que tudo indica os estoques
internacionais estao em baixa,

embora o comportamento dos paises
produtores em matéria de informacdo
tem sido uma constante: os chineses
escondem, os americanos avaliam para
baixo e os argentinos mentem. Afinal,
fica dificil avaliar algo concreto, mas
pelos indicadores que a inddstria
fornece, realmente nio ha excesso de
trigo no mundo, o que significa, precos
compativeis para os produtores.
Assim, o acordo estabelecido entre
o Parand e o governo Federal foi
oportuno e mais, finalmente o governo

I/Al ACONTECER

estd dando uma atencfo especial para a
nossa safra de inverno. E aguardar para
conferir.

A triste marcha ré

4 sessenta anos atrds a Secretaria

de Agricultura do Rio Grande do
Sul fundou uma autarquia denominada
Irga (Instituto Riograndense do Arroz)
voltado principalmente para a pesquisa
de sementes, com todo o apoio da
classe arrozeira.

E assim, o Irga, com imensos
servicos prestados a lavoura gaticha,
hoje € um 6rgio lamentavelmente
politizado e como tal lerdo,
burocratizado, desmotivado. Também
pudera, foi 14, que os experimentos
transgénicos foram queimados com
histeria medieval com direito a fotos e
filmagens. Em passado recente Joseph
Goebbels a mando de Adolf Hitler, é
bom lembrar, queimava livros.

Pois bem, hoje o Irga € um érgéo
devagar parando com orgamento de
R$ 22 milhdes, cuja folha de
pagamento mensal atende 300
funciondrios ativos e outro tanto de
inativos, que consomem uma fatia
substancial da receita.

Considerando que o Irga ha trinta
anos nao contrata ninguém e hi mais de
vinte ndo realiza nenhum processo
seletivo € de se admirar que tenha
langado em julho / 2000 o cultivar Irga
421, de graos longos e finos, com ciclo
de maturacdo em torno de 95 dias.

Essas informagdes sdo para
acrescentar o seguinte absurdo: o Irga
tem um Conselho Deliberativo
formado por 72 arrozeiros que
estatutariamente tem o dever de
apresentar os nomes em lista triplice
para os cargos de diretor técnico e
diretor administrativo, os quais estio
vagos hd meio ano e ndo foram
preenchidos porque, sim porque, falta
a assinatura do governador e a devida
publicacdo no Didrio Oficial. E mais
um episidio onde o governo estadual
marca de forma absolutamente clara a
sua disposicdo pelo atraso e seu
confronto com a lavoura que produz o
seu alimento didrio. kA
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QUI ESTA A SOLUGAO

A temivel
mosca-branca

“Trabalho com mosca-
branca e, infelizmente, ndo
consegui a edicdo de abril de
2001 que aborda o assunto.
Gostaria de saber se hi pos-
sibilidade de receber a ma-

téria.”
m — Cara leitora, va-
mos encaminhar
uma copia da matéria a res-
peito do assunto. As moscas-
brancas estdo entre as pra-
gas mais sérias em nivel
mundial. Elas transforma-
ram-se em uma das princi-
pais, nas dreas do sistema
produtivo, em praticamente
todas as regides do mundo.
No Brasil, atualmente, as
moscas-brancas estdo insta-
ladas em quase todas as re-
gioes.

Liicia Helena
lucia@cnpa.embrapa.br

Divulgagio

“0Ol4, como estudante de
Nutri¢do, estou precisando de
informag&es ou material sobre
o palmito.”

Bianca Veraci
bveraci@hotmail.com

— Cara Bianca, va-
mos lhe mandar uma
matéria produzida pela nossa
redagdo. No entanto, aqui vao
algumas informacdes liteis so-
bre a atividade: por ser um ali-
mento nobre e muito aprecia-
do, o grande consumo de pal-
mito transformou o Brasil no
maior exportador, responsdvel
por cerca de 95% do produto
consumido em todo o mundo.
No entanto, devido ao extrati-
vismo desenfreado das espé-
cies nativas de palmito jucara
e acal, foi criada uma legisla-
¢do no sentido de coibir tal
prdtica. Desde 1992, o Brasil
comecou a estudar a viabili-
dade do plantio do palmito pu-
punha, uma variedade que ao
ser cultivada tem garantido o
selo de qualidade de origem,
uma espécie de passaporte que
assegura a sua livre comer-
cializacdo. O aumento da ofer-
ta de palmito de pupunha, com
precos acessiveis, desestimu-
lou o consumo extrativista do
palmito nativo, notadamente

“Preciso de informa-
¢oes sobre o capim tifton.”

guteleigui@aol.com

— As gramineas

forrageiras de cli-
ma tropical se caracteri-
zam pelo seu alto poten-
cial de producdo de ma-
téria seca, tornando-se
uma alternativa bastante
vidvel na alimentagdo
animal. O cultivar do gé-
nero capim tifton 85 des-
taca-se por sua alta pro-
dugdo de matéria seca de
alta digestibilidade. As

Capim tifton

forrageiras do género cy-
nodon apresentam como
principais vantagens o rd-
pido estabelecimento, um
certo crescimento sob bai-
xas temperaturas, na fai- r
xa de 16 a 27 graus, e,
sob manejo adequado,
apresentam alta produti-
vidade, produzindo forra-
gem de boa qualidade e
digestibilidade. O tifton
85 é uma graminea produ- ’
zida pelo cruzamento da
espécie tifton 68 com ou-
tra graminea do género
cynodon.
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do palmito extraldo e indus-
trializado de forma clandesti-
na e ilegal.

O palmito é um produto
com mercado garantido. O
Brasil, somente para atender
ao consumo interno, necessita
de uma drea cultivada de 130
mil hectares atualmente. No
mercado interno, o produto €
muito apreciado, sendo uma
das conservas mais consumi-
das pelos brasileiros. Entretan-
to, dado o grande volume de
palmito colhido e processado
clandestinamente, o produto
consumido no Brasil apresen-
ta, com fregiiéncia relativa-

Quem é quem na agropecuaria

“Prezados senhores, sou bi-
bliotecaria na Unisinos, encar-
regada da catalogacdo de peri6-
dicos. Preciso de informagdes
sobre o periddico Quem & Quem
na Agropecudria Brasileira.
Necessito dos seguintes dados:
em 1969, foi publicado o primei-
ro nimero, houve troca de titu-
lo, qual a data da qltima publi-
cacdo?”

Producao de palmito

tafibra e acidez elevada. A cul-
tura da pupunha permite um
cultivo racional e um proces-
samento industrial dentro de
pardmetros técnicos adequa-
dos & qualidade e a higiene. Da
aparéncia ao paladar, a pupu-
nha é hoje uma das substitutas
naturais do palmito obtido das
espécies jugcara ou agai. E pos-
sivel utilizar a planta por com-
pleto. As folhas podem alimen-
tar o gado, servir de cobertura
para galpdes ou como adubo
orgdnico. Sdo utilizadas ainda
para a confecedo artesanal de
cestarias e outros.

%)POPECUARM BRASIERA
OGUANC 1 DA
AGROPECUARIA

A Granja

A Granja

Beatriz Elisabeth Kirst/beatriz@cosmos.unisinos.br

— Beatriz, o primeiro ano de publicacio do Quem é

Quem foi 1969. Foram 15 anos de anudrio até 1984.

A partir de 1985, a publicagio teve o seu nome modificado
para A Granja do Ano, mais abrangente, que neste ano com-

pleta 16 anos.




“Prezados senhores, busco
informages sobre ‘cama de
galinha’, também conhecida
como ‘cama de frango’ na ali-
mentagdo de animais criados
em regime de confinamento.”

Nilo Sérgio S. de Goes
nilogoes@globo.com

E — Caro leitor, a es-
colha de sistemas

para suplementagdo alimen-
tar de bovinos em pastejo ou
confinados deve levar em
consideracdo também o lado
econdomico. Nesse sentido, o
uso de subprodutos da agro-
indiistria pode exercer um
papel fundamental, como um
fator redutor de custos. A
cama de frango é o produto
resultante da mistura dos ex-

crementos das aves, restos de
ragdo e penas, com um ma-

terial absorvente. Esse iilti-
mo € utilizado para a cober-
tura do piso, sendo os mais
comuns a casca de arroz ou
de amendoim, a maravalha,
o sabugo de milho, as palha-
das e os fenos. A cama de
frango é um alimento essen-
cialmente protéico, mas vd-
rios fatores interferem na

qualidade da cama. O piso é

um deles, que, se for de ter-
ra, pode ocasionar prejuizos
pela contaminagdo com o
solo. O tempo de permanén-
cia da cama no galpdo é um
outro fator, o qual, sendo de-
masiadamente longo, pode
provocar perdas acentuadas
no nitrogénio pela volatiza-
¢do. O tipo de material ab-
sorvente que afeta direta-
mente a digestibilidade da
cama € o que mais contribui

“Moro no Acre e
fiquei interessado na Fig
reportagem publica- |
da sobre o massai. i
Estou procurando di-
versificar a minha g
pastagem, e, pelos
testes realizados, f
essa pastagem se
adaptou bem aqui no |
Estado. Por favor,
indiquem-me como £

conseguir as sementes € cComo recebcr mais 1nformag:oes
Fabiano Feltrin/drfafeltrin@hotmail.com

— O capim massai, por sua vez, é uma graminea de
muiltiplo uso, podendo ser ofertada a bovinos, eqiiinos

e ovinos. Em testes de compara¢do com outros panicuns, o ca-
pim massai mostrou-se vantajoso por apresentar melhor cober-
tura de solo, melhor persisténcia em solos com baixos niveis de
Jfésforo, maior tolerdncia em dreas com grande concentracgdo
de aluminio e por apresentar mais resisténcia a cigarrinha-das-
pastagens. Seu sistema de raizes é mais adaptado as condicdes
adversas do solo, como a baixa fertilidade e a escassez de dgua.
A média de cinco anos de avaliagdo desse material confirma
que, sob pastejo, o capim massai gera uma produtividade de
620 quilos de peso vivo por hectare, ao ano. Infelizmente, as
sementes s6 deverao chegar ao mercado em 2002, jd que neste
més inicia-se a concorréncia para os produtores interessados

em fazer a multiplicagdo.

Divulgagio

no seu valor qualitativo. Exis-
tem algumas restricdes quan-
do se usa a cama de frango na
alimentacdo de bovinos: in-
gestdo acidental de materiais
cortantes , contaminagdo bac-
teriana por salmonella, tuber-
culose avidria e ingestdo de to-
xina botulinica. Por isso, sdo
necessdrios cuidados para néo
se perder nenhum animal por
contaminacgdo ou intoxicagao.
Seu preco varia muito e deve
ser comprado de preferencia
em dezembro, quando seu
consumo € menor. A cama de
frango deve ser proveniente
de um fornecedor iddneo, que
tenha uma rotina de retirada
dos animais mortos, manten-
do a cama sempre livre de
metais ou outras impurezas
que podem ser prejudiciais
aos bovinos.

Braford, o
sintético do
milénio

“Eu e minha familia fi-
camos muito interessados
na matéria “Braford, o
sintético do milénio’, pu-
blicada em junho, na AG
Leiloes, e assinada pelo
reporter Paulo Mendes.
Gostariamos de obter uma
forma de contato com o
entrevistado, senhor Fer-
nando Faria Correia, da
Estiancia Nova Aurora, de
Uruguaiana/RS.”

Luiz Manuel Castro

loucastro@uol.com.br

E — Caro leitor, o

telefone da Estdn-

cia Nova Aurora € o se-
guinte: (55) 412-4033.

Plasticultura

“Gostaria de informacoes
sobre onde posso comprar o
plastico utilizado na plasticultu-
ra e como posso utiliz-lo para
armazenagem de cerdmica.”

Alda Campos
E informar sobre
os enderecgos de
distribuidores de pldstico |
em algumas regides do [
pais. Ao entrar em con-
tato com os escritorios,
sugerimos que vocé es- ||
clare¢a a divida quanto |
ao uso para cerdmicas,
pois trata-se de um as-
sunto muito espectfico, e
s6 quem trabalha com
vendas do produto pode-
rd lhe ajudar. Aqui estao ;
sugestoes de telefones de %
distribuidores nacionais
de pldsticos: Couto Aze- |
vedo, de Belo Horizonte/
MG, fone (31)281-3108;
José Ferreira, Mato
Grosso do Sul, fone (85)
226-3837; Conrado’s,

— Bem, vamos

Goids, fone (62) 282-7041;
Sempes, Sao Bernardo do
Campo/SP, fone (11) 457-
0517.

A Granja
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0s novos paradigmas da mecanizacao — Parte Il

1 2 revista A rin premia
o8 des cultura

ida soja

Duas piadinhas de consultor: 1° - O
sujeito, ao atravessar um rio cheio de pi-
ranhas, contratou um consultor para sa-
ber como passar; ao que ele disse: — Vocé
se transforma em tartaruga, atravessa e,
do outro lado, vira gente de novo; ao que
o consultado reclamou: — Como vou vi-
rar tartaruga? Eu dei a solugdo do pro-
blema: — Esse detalhe agora € por sua
conta.

2° — Depois de prestar consultoria, o
cliente reclama. — Mas como vocé vem
aqui, pega o meu relégio, me diz que ho-
ras sdo e ainda cobra adiantado US$ 2
mil? Ao que o consultor responde: — Se

Solicitacao de material

Sou filho de agricultor e estudo em
uma escola agricola, onde curso o en-
sino técnico em agropecudria. Venho
solicitar o envio de materiais informa-
tivos como livros, revistas, folders,
i disquetes, CD-ROM, manuais, bem

como outros que possam ajudar-me a
obter maiores informacoes nessa drea.
Informacdes essas que irdo ajudar cer-
tamente na minha futura carreira de
técnico agricola. O meu endereco é
Nova Boémia, Agudo/RS, CEP
96540-000.

Ademir Soares da Silva
rimedasoares @bol.com.br

A Grunj:l

vocé tem dificuldade em ver as horas, fui
convidado para ajuda-lo.

Mas fora essas piadinhas e retribuin-
do a gentileza do sr. Roberto Avila Mar-
tins, de Itupeva/SP, estou & disposi¢do no
mercado e na Universidade de Brasilia
como amigo das miquinas e da mecani-
zagdo hd mais de 35 anos, formando bons
engenheiros para aprender e bem aplicar
no mercado os Novos Paradigmas que fiz
publicar em A Granja, inclusive com o
detalhe de RCM( Reliability Centered
Maintenance). Em relagio ao consultor
e no melhor estilo norte-americano do In-
ternational Consultancy , € aquele que,
depois de 35 anjos de “janela” na prdti-
ca e na teoria, € requisitado por empre-
sdrios e produtores para alcangar os
Novos Paradigmas e ganhar dinheiro.
Ser consultor € privilégio de poucos que
depois de uma vida profissional bem-su-
cedida se ddo ao luxo de abrir a boca
por alguns momentos, resolver grandes
problemas e levar ao cliente muitos mi-
lhées. Teria satisfagdo em té-lo junto a
meus alunos da disciplina de Geréncia
de Mdquinas Agricolas da UnB, onde
conceitos académicos e exercicios prd-
ticos de Engenharia de Aplicacdo seri-
am aprofundados, o que ndo é escrito
numa revista técnica de informacgdo
como A Granja. Grato pelos comentdri-
os, fico a disposicdo nos telefones 61 /
923 30 92 ¢ 369 03 33.

Luiz Vicente Gentil
Consultor em mecanizagdo/gentil22 @unb.br

Divulgagiio

Nova variedade de
amendoim

Lendo arevista A Granja, fiquei mui-
to curioso com uma nova variedade de
amendoim, principalmente quanto ao seu
rendimento e a sua resisténcia a doen-
cas. A minha idéia é fazer uma experién-
cia em minha regido.

Alcindo Ullrich
Horizontina/RS

Muito mais do que xiita

Lendo arevista A Granja, fiquei pas-
mo ao ver a se¢do Aconteceu da revista.
No titulo que se refere a aftosa, a revista
dé a entender para o leitor que o governo
do Estado € simplesmente um terrorista
com seu povo (produtor rural), mostran-
do que € tinico e exclusivamente culpa-
do pela volta da aftosa em nosso Estado.
Ao invés de criticar tanto os atos desse
governo, deveria olhar mais para os fa-
tos que foram consumados durante todo
0 periodo de alerta que o governo do Es-
tado enfatizou quando pedia a volta da
vacinagio, desde marco deste ano. O que
arevista coloca em seu artigo é no mini-
mo ridiculo, pois deveria criticar antes
os verdadeiros culpados por esse caos.

Atenciosamente,

Engenheiro agrénomo Marcelo Pilon
pillon@alternet.com.br

Tire suas duvidas ou dé a sua opiniéo.
Escreva para a redagao da revista
A GRANJA,

Av. Getulio Vargas, 1526
CEP 90150-004, Porto Alegre/RS
Fax: (51) 3233-2456
E-mail: mail@agranja.com
Home page: http://www.agranja.com
As cartas ou mensagens poderao ser
publicadas de forma resumida.
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DUARDO ALMIEEIDA REIS

O efeito placebo nos currais

do € novidade para ninguém que

a inddstria farmacéutica e mui-

tos médicos ficam desconcerta-
dos diante de um fenémeno chamado
«“efeito placebo”. Placebo (&) é uma for-
mula farmacéutica sem atividade, cujo
aspecto é idéntico ao de outra farmacolo-
gicamente ativa. E aquele negdcio de mi-
nistrar pilulas de determinadas substéncias
quimicas a um grupo de pacientes, e pilu-
las, idénticas por fora, mas cheias de fari-
nha, a outro grupo de doentes.

Em estudos sérios, realizados com
trés grupos de pacientes com depressao,
um grupo usando drogas antidepressi-
vas ativas, outro usando substéncia iner-
te, portanto um placebo, € um terceiro
grupo-controle, sem receber tratamento
algum, obtiveram-se os seguintes resul-
tados: 23% das respostas positivas se de-
vem 2 remissdo espontinea da depres-
sdo, 27% sdo devidos ao medicamento
ativo e nada menos que 50% das curas
sdao devidas ao efeito placebo.

Claro que falamos de animais da
espécie Homo sapiens sapiens, gente le-
vada a crer que a pilula inerte tem tais
e tais substincias, gente que tem, ou
pode ter, confianca, fé, esperanca, re-
ducio da ansiedade, producio de en-
dorfinas e relaciio terapéutica.

Isso explica o nimero assustador de
tratamentos alternativos, ou misticos, ou
esotéricos, que ora se escudam sob o
manto de ciéncia, ora sob a espirituali-
dade, tudo com uma bela dose de “sabe-
doria milenar”, seja dos chineses, sumé-
rios, egipcios ou persas, seja de um guru
qualquer, geralmente inventado na hora.

Nio ha divida de que o prestigio das
medicinas alternativas cresceu diante da
desumanizac@o da medicina tecnolégi-
ca, em que 0s pacientes se transforma-
ram em “‘nimeros” sujeitos a exames
invasivos, dolorosos e caros, com a re-
lagdo médico-paciente deteriorada, fria
e impessoal, que priva o enfermo daque-
la mdo amiga sobre a testa, da atencdo
demorada, do apoio psicolégico tdo ne-
cessdrio para sua melhora ou cura.

Estabelecido o fato de que o efeito
placebo existe e funciona, devo admitir
que novidade, para mim, foi a noticia
de que as vacas leiteiras também podem

ter confianga, fé, esperanca, redugéo de
ansiedade e relacgdo terapéutica. S6 isso
pode explicar os dtimos resultados que
teriam sido obtidos pela medicina vete-
rindria homeopdtica num rebanho de
gado mestico, como vi no depoimento
de uma simpdtica veterindria no Canal
Rural.

Disse ela, entre outras coisas igual-
mente graves, que a homeopatia controla
carrapatos, permite que o leite, até en-
tdo necessdrio para produzir 1 kg de
queijo, passe a produzir 2 kg do mesmo
tipo de queijo, resolve o problema re-
produtivo de uma vaca subfértil havia
quatro anos, controla infec¢des dos be-
zerros, faz de tudo numa fazenda de 6ti-
mos pastos e curral imundo, como cons-
tatei na televisao.

Tive um excelente amigo, médico ho-
meopata, que sempre repetia: “Todo re-
médio é um agressor”. Minto se nao dis-
ser que, algumas vezes, quando meni-
no, andei tomando remédios homeopa-
ticos, talvez por-

O Ministério da Satide da URSS ti-
nha o seguinte ponto de vista oficial: “A
homeopatia se baseia numa representa-
cdo idealistica e ndo em fundamentos
cientificos. /.../ Em nosso pais (URSS),
entre mais de meio milhdo de médicos,
os métodos e meios homeopéticos s sdo
aplicados por grupos insignificantes.
Isso testemunha que a grande maioria
dos médicos ndo acredita e ndo partici-
pa nesses meios. E mesmo os que parti-
cipam, fazem-no em conjunto com a me-
dicina cientifica, o que retira da ho-
meopatia seu cardter de independéncia”.

Nos Estados Unidos, em 1890, exis-
tiam 14 mil homeopatas. Em 1970, o
nimero de praticantes da homeopatia
havia baixado para menos de 250. La
mesmo, nos EUA, em 1926, existiam
153 institui¢cdes homeopaticas, com
mais de 20 mil leitos e mais de 750 mil
pacientes-ano, niimero reduzido em
1970 para um tnico hospital homeopi-
tico. A India € o tnico pais do mundo
em que o nuimero

que meu pai, psi-
quiatra de velha e
boa cepa, soubes-
se que meu caso
era mais de cabe-
¢a, do que de me-
dicina alopdtica.

“Se 0 médico homeopata
acredita na realidade dessa
forca imaterial, ele pode
transmitir essa crenga
ao seu paciente”

de homeopatas su-
pera o nimero de
médicos alopatas.

Quem me Vé
assim, a transcre-
ver trechos de um
livro do dr. Jayme
Landmann, pode

Mas homeopatia
para bovinos...

Em 1984, a Academia Nacional de
Medicina da Franga aprovou relatério
dos académicos Pontanel e Duplessis,
em que se lia: “A prescricio homeopati-
ca, no estado atual da ciéncia, NAO E
UM ATO RACIONAL”. Com efeito, a
homeopatia data do século XVIII, quan-
do, provavelmente, os tratamentos alo-
paticos ocasionavam mais mortes do que
melhoras no estado de satide. O tratamen-
to racional e cientifico no campo da me-
dicina comecou bem mais tarde, no sé-
culo XIX. A posicdo da British Medical
Association, em 1986, era a seguinte: “Se
0 médico homeopata acredita na realida-
de dessa forca imaterial, ele pode trans-
mitir essa crenga ao seu paciente. O efei-
to placebo seria entdo a explicacdo do
sucesso alcancado e compartilhado pelo
homeopata e seu paciente”.

pensar que tenho alguma coisa contra a
homeopatia, o espiritismo, a macumba
e todas as praticas misticas ou espiri-
tuais. Juro que nada tenho contra nenhu:
ma das medicinas alternativas, com a so
condigio de que ndo seja obrigado a
“medicar-me” numa delas.

O que me encucou € me levou a es-
crever e transcrever o que se leu acima,
foi a noticia, dada pela televisao, de que
as vacas também tém fé, esperanca, con-
fianca e relagio terapéutica. Se for mes-
mo verdade, nio custa usar nos rebanhos
a base da homeopatia SIMILIA SIMI-
LIBUS CURANTUR (o similar € trata-
do pelo similar). O resto se ajeita, até
porque numa fazenda de 6timos pastos,
trabalhando com gado mesti¢o, como
aquela que nos foi mostrada pelo Canal
Rural, as coisas e as curas ficam muito
mais faceis. Fal
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TENDENCIA

Muitas vezes
rotulados como o0s
viloes do campo,
hoje os produtos
fitossanitdrios
assumem uma nova
postura e mais do
que numnca podem
ser considerados
grandes aliados do
produtor rural. O
uso consciente
desses produtos —
associado a
tecnologias de ponta
que resultam em
baixos indices de
toxidade e
preservamnt o meio
ambiente — éa
tonica do momento

Ana Esteves

ma revolucdo onde a principal
arma € a tecnologia. Essa € a me-
Ihor forma de definir o processo
de mudanca que tem caracterizado o se-
tor de defensivos agricolas brasileiro. As
marcas destas transformacdes funcionam
como simbolos de uma nova visdo de
mercado e de uma agricultura mais mo-
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derna, marcada pela competitividade acir-
rada, por consumidores mais exigentes e
uma preocupagao cada vez maior com as
questdes ambientais. Essas transforma-
¢oes vao desde a criagdo de embalagens
modernas que se desmancham na dgua e
protegem o agricultor de um contato dire-
to com o produto e de possiveis acidentes

ADMIRAVEL
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ambientais, até defensivos com baixos
indices de toxidade.

As mudancas estdo ocorrendo no cam-
po, onde produtores buscam conhecimen-
tos sobre aplicac@o e uso consciente dos
produtos fitossanitdrios e também se pra-
tica o Manejo Integrado de Pragas (MIP),
uma nova filosofia de tratamento das la-




vouras. Sdo notadas ainda no dmbito le-
gislativo, com a criag@o de novas leis que
visam regulamentar o processo de devo-
lu¢do das embalagens vazias dos pestici-
das, e no processo de fabricacdo de no-
vos produtos. No admirdvel mundo novo
dos defensivos agricolas, a tecnologia é a
for¢a motriz que alimenta a mudancga. “A

evolugdo para produtos com menos im-
pacto ao meio ambiente sempre foi uma
tendéncia mundial, mas sé agora é que
temos a disposi¢do os recursos tecnold-
gicos que proporcionaram a descoberta de
novas formulacdes e novas embalagens”,
avalia o diretor de marketing da Bayer,
Peter Ahlgrimm.

A Granja

Para o engenheiro agrénomo da As-
sociag@o Nacional de Defesa Vegetal (An-
def), Marcal Zuppi da Conceigéo, nos il-
timos dez anos, foram realizados grandes
avancos na drea dos produtos fitossanita-
rios, com a introducgao de novos ingredi-
entes ativos, mais seguros para o homem
e o meio ambiente. “A evolucao dos her-
bicidas através dos anos é muito clara.
Se elegermos como pardmetro as doses de
recomendagcéo dos diversos produtos com
registro no Brasil e compararmos os pro-
dutos lancados na década de 60 com os
que chegaram ao mercado nos anos 90,
constataremos uma redugio da dose de
aplicacdo em cerca de 94%", explica.

A situacdo dos fungicidas ndo é dife-
rente. “A tendéncia de reducdo de doses
€ resultado de um trabalho consciente e
pertinaz das dreas de pesquisa da indus-
tria, que busca defensivos mais eficientes
€ 20 mesmo tempo menos toxicos e agres-
sivos ao meio ambiente”. Zuppi declara
que, quanto aos aspectos toxicoldgicos,
os inseticidas, de modo geral, sempre re-
presentaram a classe de produtos com
maior toxidade, o que levou ao sucesso
as intensas pesquisas na busca de ingre-
dientes ativos menos téxicos. “A combi-
nacdo dose menor e menor toxidade tem
influéncia direta na diminui¢io do impac-
to ambiental provocado por estes novos
produtos”, afirma. Nesse caso € impor-
tante salientar a substitui¢ao dos organo-
clorados por produtos menos persistentes.
Ele relembra que hé cerca de 30 anos pre-
dominavam no mercado os produtos da
classe vermelha, ou seja, mais toxicos.
Hoje o quadro se inverteu e os rétulos
verdes sd3o a maioria. “Em 1995 tinha-
mos 85 principios ativos verdes, hoje eles
saltaram para 1307, destaca.

Conforme o engenheiro agrénomo e
professor do Departamento de Entomo-
logia da Unesp/Botucatu, Wilson Croco-
mo, embora ainda estejamos utilizando
alguns defensivos agricolas de primeira
geragdo, os produtos quimicos mais
modernos vém mudando sua natureza
téxica, assim como seu modo de agéo.
“Os primeiros defensivos eram muito
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perigosos devido a sua a¢io neurotdxica
e a ignorincia do seu risco pela maioria
da populacdo, o que provocava muitos
acidentes e problemas. Atualmente, essa
situagao melhorou bastante, inclusive
porque o nivel de conhecimento das pes-
soas com relacdo aos defensivos aumen-
tou”, ressalta Crocomo.

Paralelamente, a indistria comecou a
desenvolver novas formulacoes, mais
seguras, e novas substincias quimicas de
acdo em outros pontos da fisiologia das
pragas, menos perigosas ao homem e ani-
mais. “Hoje jd existem no mercado de-
fensivos quimicos menos téxicos do
que o sal de cozinha e o agticar, por exem-
plo”, esclarece.

O especialista em entomologia desta-
cou ainda que, com as novas tecnologias,
as industrias estdo desenvolvendo grios
soliiveis em dgua, com grau de toxidade
muito baixo e que podem ser aplicados
em menor quantidade nas lavouras. “Os
produtores que antes usavam até dois li-
tros de um defensivo, que poderia into-
Xicd-lo com apenas uma colher de sopa,
hoje utiliza no maximo 30 gramas de
principio ativo por hectare, que s6 preju-
dicaria a satide se usado além de dois
quilos”, compara.

Atualmente, avalia Crocomo, com 0S
novos produtos e a evolugdo do conheci-
mento nessa drea, o defensivo agricola
passou a ser visto como uma ferramenta,
que quando bem utilizada, é um grande
aliado do agricultor. “O defensivo é como
um bisturi, um instrumento de grande utili-
dade na mao do médico para aliviar o so-
frimento humano, que, no entanto, em
maos erradas pode ser uma arma mortal.
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Lavoura tratada € sinénimo de producdo sadia, produtiva e rentdvel

Ele, assim como |
qualquer outro
produto quimico,
é uma ferramenta
de grande valor
para a humanida-
de, no entanto — .
assim como a eletricidade, o automével
e tantas outras facilidades da vida mo-
derna — exige responsabilidade e conhe-
cimento para seu emprego”, opina.

EMBALAGEM E EDUCACAO

As novas tecnologias também estdo
trazendo transformacdes para o setor de
confec¢io de embalagens para defensivos
agricolas. “O grande avango nessa drea
foi a introdugd@o do saco hidrossolivel,
feito de um material conhecido como
PVA, ou Alcool Poli Vinilico. Ele pos-
sui uma grande resisténcia mecéanica, si-
milar ao polietileno e é totalmente soli-
vel em dgua”, explica Zuppi. Desta for-
ma é possivel diminuir a exposi¢do do
aplicador ao produto, jd que ele ndo pre-
cisa abrir a embalagem para preparar a
calda. Além disso, esse tipo de saco fa-
cilita a dosagem, pois jd contém a quan-
tidade exata do produto para a aplicagao
na lavoura. “Outra vantagem € que a
embalagem hidrossoliivel elimina o pro-
blema da destinacdo final, prevista pela
Lei Federal 9974, de junho do ano pas-
sado, que institui novas obrigagdes a in-
dustria, revendas e produtores rurais e
punic¢des para quem desobedecé-la”, de-
clara Zuppi.

Na verdade, de nada valeria a tecno-
logia se ndo houvesse a educagao do ho-

Conceigao, agrénomo da
Andef: os avangos
implicam na introdugdo de
novos ingredientes ativos,
mais seguros para o
homem e o meio ambiente

mem do campo. “Existem trés alicerces
que fazem com que essas mudancas se
concretizem: legislagdo, engenharia e
educagio. Uma complementa a outra”,
contrapde 0 agronomo da Andef. Quan-
do a tecnologia ainda nio est4 disponi-
vel €a informaciio e o treinamento que
reqh;am o trabalho. Um caso tipico, que
ratifica a opinido de Zuppi & o da tripli-
ce la\_fagem. “As embalagens, metalicas,
plasticas e de vidro nio foram totalmen-
te substituidas pelas hidrossoliveis e por
1580 continuam sendo um problema. A
solucdo estd sendo a campanha da tri-
plice lavagem, que busca conscientizar
o agricultor da importancia de eliminar
residuos téxicos que permanecem nas
embalagens vazias”.

A entidade ndo tem medido esforgos
para aproximar os agricultores dos conhe-
cimentos dos engenheiros agrénomos,
“Hoje contamos com mais de 14 mil pro.-
fissionais que tém o papel de multiplica.
dores, levando técnicas de manuseio e ytj.
lizagdo para os produtores diretamente no
campo”. Segundo ele, 0 agrénomo confj.
gura o elo entre 0 anseio e a realidade dq
campo. Sua participagdo no processo re.
presenta o grande fapor de seguranga, poy.
que ele € quem avalia as alternativas parq
o uso de produtos fitossanitdrios, define
os tipos mais seletivos e formulagdes que
reduzem o risco de toxidade e de menor >
impacto ambiental.

Divulgagio
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Quem produz com a qualidade que coloca o protecao Dow AgroSciences para soja, uma linha
Brasil como o segundo maior produtor de soja  de solucdes que age desde a dessecacao até a
do mundo, sabe que uma cultura forte exige colheita, acompanhando o desenvolvimento da
dedicacao em todas as etapas. sua lavoura para que cada safra seja marcada
Por isso, € bom contar com a tecnologia de pela conquista de drandes resultados.

produto por menores de idade.
Consulte sempre
um engenheiro agrébnomo.
Venda sob receituario agronomico.

* Marcas registradas de Dow AgroSclences.

(//ﬂ* DowAgroSciences

Melhorando a qualidade de vida
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Ao mesmo tempo em que os produto
res rurais recebem orientagdes no cam-
po sobre a melhor forma de utilizar os de-
fensivos e aplicam técnicas revoluciondri-
as como 0 Manejo Integrado de Pragas, as
empresas ddo o seu toque no processo de
transformacio e fazem investimentos pe-
sados’ para o desenvolvimento de pesqui-
sas basicas e aplicadas na drea de produtos
e embalagens.

S6 no Brasil, o investimento por ano
em tecnologia chega aos US$ 50 milhdes.
Nao € atoa que muitas delas chegam a lan-
gar ate sele novos produtos por ano, como
€ o caso da Basf. “Em maio langamos dois
fungicidas para a cyltura do trigo, o Ca-
ramba e o Corbel, além do acaricida Cas-
Cadfi pard 0 mercado de citrus. Ainda neste
ﬁ%gggﬁﬁgs outros quatro produtos para
e A, milho e cana-de-agticar”,
mnforma o diretor de pegécios da divisao
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Hernandez, da Basf: solugdes
voltadas aos anseios dos produtores

Aventis
Crop5Sc

Avel

Divulgagio

Paccini, da Aventis: agricultor
precisa ser compelitivo

18 - AGOSTO 2001

Ahlgrimm, da Bayer: somente agora os
recursos tecnoldgicos estdo a disposi¢do

Arana, da Dow: a alta do délar refletiu
negativamente nos negocios do setor

MULTINACIONAIS INVESTEM

PESADO

agro do grupo Basf, Wilson Hernandez.
Com o novo produto para a cana, o Pla-
teau 70 DG, a Basf da a largada para con-
quistar 10% do mercado de defensivos para
a cultura nos proximos trés anos. Trata-se
de uma estratégia agressiva da empresa ale-
mA no setor sucroalcooleiro.

Hernandez afirma ainda que todos es-
tes produtos tém uma caracteristica em co-
mum: baixa toxidade. “Eles apresentam
novas formulagdes, menos residuais e po-
dem ser utilizados em menos quantidade
no campo”, reforca. A empresa desenvol-
ve seus produtos sempre preocupada com
os anseios dos agricultores. “Eles querem
solugdes de baixo custo e toxidade e alta
eficicia, e é isso que nds procuramos pro-
duzir”, completa. Com a aquisi¢do da Cy-
namid, no ano passado, a Basf subiu para
segundo lugar no ranking, com um fatura-
mento em 2000 na ordem de US$ 346 mi-

— lhdes no setor agro

o o brasileiro. “A expec-

] tativa para este ano

é permanecermos

com valores simila-

res”, estima Hernan-
dez.

Somando for-
¢as — Na onda de
fusdes e aquisi¢oes,
o destaque deste ano
serd com certeza a
negociagdo para
compra da Aventis
CropScience pela
Bayer. “Ainda ndo
estd nada definido,
mas se a transacéo se
concretizar trard be-
neficios para ambas,
pois ird agregar pro-
dutos, refor¢cando
principalmente a
participagdo da
Bayer no segmento
de herbicidas, acir-
rando a competitivi-
dade”, declara o ge-
rente de marketing
da Bayer, Peter Ahl-
grimm. Caso a com-
prarealmente se efe-
tive, ela passaria a
ser lider mundial no
setor de agroquimi-
cos. “Temos exclusi-
vidade no negécio, o
que ndo significa que

Divulgagio
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ele ja esteja finalizado”, destaca Algrimm.
Conforme o diretor de marketing operaci-
onal da Aventis CropScience, Jurandir Pac-
cini, a empresa faz parte do grupo Aventis,
que decidiu concentrar suas atividades na
area farmacéutica e entiio realizar a venda
do segmento de agroquimicos. “Resolve-
mos dar exclusividade para a Bayer pois
ela apresentou a melhor proposta econd-
mica e social, dando condic¢des de absor-
ver o atual quadro de funcionarios da Aven-
tis. Além disso ird assegurar a continuida-
de da nossa empresa na lideranga do mer-
cado de defensivos”, revela Paccini. O ne-
gécio estd avaliado em US$ 7 bilhdes.

No que se refere ao langcamento de no-
vos produtos, ambas estdo com portfélios
renovados. “Estamos cheios de produtos
novos, sendo que o carro-chefe é o inseti-
cida Fipronil, com 0s nomes comerciais
Klap, Stanbak e Blitz. Ele atua com doses
de ativos baixos, tem baixa toxidade e pode
atuar nas lavouras por longos periodos”,
afirmou Paccini, da Aventis. Segundo ele,
o Fipronil € considerado um elemento re-
voluciondrio pois ajudou a diminuir as per-
das no cultivo da cana-de-agucar. “Ele dei-
xa a cultura livre de aplica¢des por mais de
dois anos”. Paccini diz que a mudanca de
abordagem dos defensivos se deve em gran-
de parte a necessidade do agricultor brasi-
leiro de competir em nivel mundial, atra-
vés do uso de tecnologias apropriadas que
garantam o aumento da produtividade. Nos
tltimos anos, a Bayer trouxe para o merca-
do outros dois novos produtos e promete
um terceiro para 2003. “Em 2000 lanca-
mos o inseticida Calipso e para este ano
preparamos o langamento do Positron, um
fungicida com um novo grupo quimico.
Nossas previsoes € de até 2003 colocarmos
no mercado um novo acaricida”, revela
Ahlgrimm.

JdaDow Agroscience, que no ano pas-
sado conseguiu fortalecer sua linha de fun-
gicidas com a aquisi¢do da Rohm and Haas,
promete o langamento de dois novos pro-
dutos para o cultivo de arroz: o Clincher,
esperado para 2002 e um herbicida ainda
sem nome, previsto para 2004. “Todos pro-
duzidos com cuidados especiais no que se
refere & avaliacio dos elementos inertes a
formulag@o, menos toxicos e que apresen-
tam riscos menores”, detalha o diretor de
marketing da empresa José Manuel Ara-
na. Na sua opinido, a evolugo para defen-
sivos com menor toxidade sempre existiu,
mas s6 agora se concretiza.

No que se refere ao mercado brasilei-
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Nova lei exige
mudancas de
atitudes e conceitos

partir do dia 31 de maio de 2001, o

agricultor brasileiro passou a ter o
prazo de um ano, a partir da data da com-
pra registrada na nota fiscal, para a de-
volucao das embalagens vazias de defen-
sivos agricolas. A exigéncia da Lei 9974,
de 6 de junho de 2000, é mais um indicio
das mudancas que estdo revolucionando
o setor. De acordo com Marcal Zuppi, a
Lei disciplina a destinagdo final de tais
recipientes estabelecendo responsabilida-
des para o agricultor, revendedor e fabri-
cante. Aodescumprirem a Lei serdo en-
quadrados em crime ambiental, sujeitos
a multa de 3,1 mil UFIRS para o agricul-
tor e comerciante e 6 mil UFIRS para o
fabricante, além de pena de reclusdo de
dois a quatro anos.

O objetivo é que as embalagens nao
sejam armazenadas irregularmente nas
propriedades ou depositadas em locais
inadequados, como rios, beira de estra-
das ou queimadas a céu aberto. “Os pro-
cedimentos comegam pela agdo do agri-
cultor, que tem a obrigacdo de realizar a
triplice lavagem e armazenar correta-
mente todas as embalagens até a devolu-
¢do. As revendas além de dar orientagdo
e lreinamento, sdo obrigadas a receber
as embalagens vazias e indicar no corpo
da nota fiscal o endereco da entrega. Jd
os fabricantes tém que alterar os rotulos
dos produtos, adequando-os a legislagao,
com informagées sobre procedimentos de
lavagem, armazenamento, transporte e
devolugdo”, explica Zuppi. Atualmente,
no pafts, sao comercializadas cerca de 90
milhdes de unidades de embalagens de de-
fensivos agricolas correspondendo a 20
milhées de quilos de recipientes vazios,
sendo 50% de pldstico. “A nova lei chega
num momento em que jd existem 44 uni-
I dades de recebimento das embalagens va-

zias, construidas em parceria com a An-
def e suas associadas com 6rgdos repre-
sentantes de classes, como engenheiros
agronomos e produtores rurais, organis-
mos oficiais e empresas privadas”. Até o
final de 2001, somente esse programa da
Andef terd colocado em funcionamento 70
unidades em todo o pafs, mas prevé-se um
crescimento considerdvel deste niimero em
Jungdo da nova legislacao.
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ro, Arana comenta que a alta do ddlar tem
refletido de forma negativa nos negocios.

“Essa é uma questio muito séria, pois como

a matéria-prima € importada tem impact?
nos pregos que afetard o consumidor final”,
avalia. Segundo ele, a Dow também baseia
a criacdo de novos produtos nas deman-
das dos agricultores. “Mantemos constan-
te contato com eles, realizando dias de
campo para acompanhar o trabalho na la-
voura e conhecer de perto suas necessida-
des”.

Na onda da aproximagao com 0s con-
sumidores, a Monsanto identificou que os

produtores buscam principalmente “defen-
sivos com embalagens mais praﬂczis,'de fa-
cil manuseio e descarte, Menos LOXICOS €
que possam reduzir 0 custo giAe produgdo
com a mesma ou maior eficiéncia e que
ainda apresentam simplicidade e flexibili-
dade de uso”, afirma a gerente de prodqto
Roundup, Juliana Hosken. O Roundup, in-
clusive é o carro-chefe dos herbicidas da
empresa, utilizado h4 30 anos, em cerca de

100 paises. “As caracteristicas desse pro-

duto propiciam o desenvolvimento da prin-

cipal tendéncia em agricultura conservaci-
onista: o plantio direto”, enfatiza Juliana.
Segundo ela, o principal langamento da
empresa foi o Roundup Transorb, um her-
bicida dessecante, que proporciona um me-
lhor controle das plantas damnk}as em situ-
acdes adversas como chuva apos 60 minu-
tos e baixas temperaturas. “A Monsanto
trabalha com produtos de baixa toxidade e

gacio
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Hassuike, da Hollo: o diferencial estd nas
embalagens hidrossoliiveis e criagdo dos grianulos

de baixo impacto ambiental, cujo uso esta
associado ao PD”, completa.

O gerente de marketing da Hokko, Mas-
saki Hassuike afirma que essas transforma-
¢oes estdo baseadas principalmente no uso
mais consciente e seguro dos defensivos
tanto para quem aplica como para o meio
ambiente. “Esse processo se deve em gran-
de parte ao trabalho realizado pelas empre-
sas de aproximagio e acompanhamento da
utilizagdo dos produtos pelo agricultor.
Hoje cada vez mais se investe em divulga-
¢ao de métodos importantes como a tripli-
ce lavagem, por exemplo”, diz Hassuike,
A Hokko tem cerca de 100 profissionais
no campo dando palestras e orientando os
agricultores. Para ele, o setor de defensi-
vos conta hoje com dois grandes diferen-
ciais: as embalagens hidrossoliiveis e a cri-
acdo dos granulos que também se diluem
na dgua. “A Hokko tem dois produtos im-
portantes no seu portfolio, como o Orthe-
ne, um inseticida da classe quatro muito
usado em soja e hortalicas e o Top Select,
muito procurado pelos sojicultores, ambos
mais seguros e adaptados a nova realidade
de elementos menos toxicos”. A Hokko fa-
turou US$ 36 milhdes em 2000 e pretende
fechar o ano com US$ 40 milhdes.

Brasileiras da gema — Nio € s6 de
multinacionais que se faz o mercado. As
empresas brasileiras de defensivos também
estiio no péreo, acompanhando todo o pro-
cesso de renovagio do setor. “As empre-
sas estdo mais abertas, mostrando mais a
cara e orientando os consumidores sobre a
melhor forma de utilizar os produtos, com
maior cuidado no manejo, observando as
instrugdes de segurancga e melhor descarte
da embalagem”, informa o diretor de ma-
rketing e negécios da Agripec, Nivaldo
Carlucci. Seguindo a tendéncia de colocar
no mercado produtos menos agressivos, a
empresa estd buscando o registro de diver-
sos elementos menos téxicos, com formu-
lagéio mais “amigdvel”, com suspensdo con-
centrada ou sdlidos de alta concentragéo e
embalagens de ficil descarte. Para Carluc-
ci, o mercado estd muito competitivo e
muito prejudicado pela alta do délar. “Mui-
tos defensivos sdo importados e com a 0s-
cilagio do délar ndo sabemos ao certo onde
vamos parar”, analisa. Segundo ele, 0 pro-

A Granja

>

e TN S



Quem lida com a terra precisa ser forte.

Ndo € por acaso que o TM95 é lider de mercado. Ele possui barras alternadamente longas e curtas e diferentes planos de rigidez

no fundo do desenho, que proporcionam maior tragdo, estabilidade e avtolimpeza. O B et tdmen Ginifodar (fiais

uniforme que elimina as vibracses e as oscilacses laterais. Na hora de escolher o pneu, escolha aquele que garante mais forca

e produtividade. Escolha TM95 da Pirelli.

VOCE PERGUNTA E A PIRELLI RESPONDE:

0800-787638 Internet: www.pirelli.com.br B b
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dutor esta muito bem servido
pelos produtos nacionais.
“Também utilizamos
tecnologia de tltima
geracio como 0s gra-
nulos dispersiveis em
dgua que tém substitu-
ido os liquidos, evitan-
do o uso de solventes
origindrios do petro-
leo”, revela.

Outra brasileira da

=
s
a

nhecida por ter o maior portfélio de produ-
tos genéricos do mercado. “S3o mais de
40 entre herbicidas, fungicidas, insetici-
das e acaricidas para os diversos culti-
vos”, orgulha-se o gerente de Planeja-
mento e Estratégia da empresa Jodo Ei-
ras. De acordo com ele, a diminuicdo
do grau de toxidade dos produtos se da
basicamente de duas formas: pela mo-
dificacido dos protocolos de avaliagdo
dos resultados toxicoldgicos de cada
produto em razdo de novas orientagdes
cientificas ou pela alteracdo das formula-
¢oOes, utilizando componentes inertes e
aditivos de menor toxidade.

Nos ultimos dois anos a Milénia lan-
¢ou quatro novos produtos: o Orius, fun-
gicida para o trigo; o Rimon, inseticida
fisiol6gico; o Naja, latifolicida para soja
e 0 Shogun, gramicida também para a soja.
Para ele, o mercado estd extremamente
competitivo, dependente de condi¢des cli-
mdticas e com modelos de comercializa-
¢do um pouco diferente de outros merca-
dos. “Essas condi¢des exigem que as em-
presas sejam altamente especializadas
para enfrentar estas adversidades”. A ele-
vagdo do nivel tecnologico empregado na
agricultura como no caso do plantio dire-
to € a principal responsével pelas modifi-
cacGes no setor. “A evolucao das tecnolo-
gias de aplicacdo com menores volumes
de calda e de produtos, as leis ambientais
e as préprias empresas tiveram que sair
em busca de melhorias nos seus proces-

Carlucci, da Agripec: as empresas nacionais

gema, a Milénia é co- estdo acompanhando o processo de renovagdo

sos fabris, produzindo defensi-
vos que atendam as transforma-
cdes”, conclui.

MIP — Essas transforma-
¢Oes, tanto tecnoldgicas como de
comportamento, comecgaram a
ser notadas a partir da
década de 70, com o
inicio da producdo
de defensivos mais
especificos e seleti-
V0s, que preservamn
insetos predadores e
com a introdugio do
Manejo Integrado

de Pragas (MIP) no
pais. “Desde a déca-
da de 50 o uso ex-
cessivo de defensi-
vos quimicos tem sido questionado, mas
foi somente nos anos 70 que a filosofia do
manejo integrado de pragas se consolidou
e comegaram as primeiras tentativas de im-
plementagdo no campo”, relembra Wilson
Crocomo. Essa técnica é considerada uma
filosofia de trabalho que envolve o empre-
go simultdneo de diferentes métodos de
controle populacional dos agentes biol6gi-
cos indesejdveis como insetos, fungos e
plantas daninhas na agricultura. “O objeti-
vo é manté-los numa condicio ndo praga
de forma econémica e harmoniosa com o
ambiente”, explica.

O emprego do MIP na agricultura im-
plica basicamente na avaliagdo do ecossis-
tema, ou seja, o acompanhamento do cres-
cimento populacional dos agentes biol6gi-
cos, tanto benéficos quanto daninhos, pre-
sentes na lavoura, desenvolvimento das
plantas, na tomada de decisdo de controlar
ou ndo os agentes indesejdveis e na esco-
lha do método de controle a ser emprega-
do. “Evidentemente, essa decisdo de con-
trolar ou nio quase sempre recai sobre
métodos que promovem um controle ime-
diato, seja curativo ou preventivo, como o
quimico ou biolégico. No entanto, a im-
plementac¢do do MIP também requer a ado-
cdo de métodos de controle que visem di-
ficultar a ocorréncia das pragas como a ro-
tacdo de culturas, as variedades resisten-
tes, uso de barreiras que segurem por exem-
plo pragas arrastadas pelo vento, além da
cultura armadilha ou isca. Junto com eles

trabalhamos o uso racional de defensivos
agricolas, apenas na medida do necesséa-
rio, evitando desperdicios, perdas econd-
micas e impacto biol6gico desnecessério”,
afirma Crocomo.

O MIP pode ser empregado em qual-
quer tipo de atividade agricola, como irri-
gacdo, preparo do solo, adubacio, contro-
le de doencas e de pragas, caracterizando
o Manejo Integrado de Culturas. Hoje, j4
se discute o desenvolvimento de manejo
integrado da agricultura como um todo,
onde todas as técnicas empregadas devem
ser integradas de forma a uma contribuir
para a melhoria da eficiéncia da outra, como
preparar o solo, adubar, irrigar, de forma a
minimizar a ocorréncia de doengas e pra-
gas, com o principal objetivo de reduzir cus-
tos e aproveitar melhor as respostas do
ecossistema. Para Marcal Zuppi, tudo in-
dica que mesmo com estas técnicas, por
muito tempo haverd demanda por produ-
tos fitossanitérios, ja que, na opinido dele,
elas sdo altamente instdveis e suscetiveis
ao desequilibrio.

E o como estd a aceitagdo do MIP por
parte do agricultor? Crocomo acredita que
hd uma conscientizagdo maior principal-
mente por parte dos produtores mais no-
vos e dos que estdo mais capitalizados.
“Esses podem arriscar e se preocupam com
a preservacdo ambiental e com o respeito a
ecologia”, ressalta. As dificuldades apare-
cem na hora de modificar a mentalidade
dos agricultores mais tradicionais e dos
pequenos. Wilson Crocomo diz que no Bra-
sil, o MIP estd sendo mais utilizado nas
lavouras de soja, café e milho além dos ci-
tricos. “Nestas culturas a adesio é comple-
ta. As regides mais dificeis sdo as que pos-
suem fronteira, como no caso de Mato
Grosso e de Mato Grosso do Sul, princi-
palmente nas culturas de feijdo e arroz”,
completa.

O engenheiro agrénomo do Departa-
mento de Plantas de Lavoura da Faculda-
de de Agronomia da Universidade Federal
do Rio Grande do Sul (UFRGS), Ribas
Vidal lembra que o uso do MIP é muito
evidente nas lavouras com plantio direto.
“Nesses casos a palha da cultura anterior
reduz a populag@o infestante e a cultura se-
meada na época apropriada requer menos
herbicidas”, destaca. Fa




produto e perigoso & saude
hury , animal e ao meio am 3
Leia atentamente e siga rigorosamente
as instrugdes contidas no rétulo,
na bula e na receita Utilize sempre

Nunca permita a util
do produto por menores de idade.
Consulte sempre
um engenheiro agrébnomo.

Venda sob receituario agronémico.
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MECANIZACAO

A FROTA IDE

Niio € sonho ndo. Essa conquista pode tornar-se realidade,
e até jd é em algumas propriedade rurais de ponta. Porém, depende
de uma gestdo profissional, moderna e eficiente

Luiz Vicente Gentil / Consultor em mecanizagdo
E-mail: gentil22@unb.br
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1 - Alto indice K (eficiéncia temporal no campo)
2 - Grande uso ou trabalho anual
3 - Terceirizagao
4 - Pouca maquina de alta tecnologia e
bem operada
5 - Servico de qualidade
. 6 - Vida longa para reduzir a depreciagao
7 - Evitar financiamento com juro maior

Quantidade e tipo certo de maquinas

1 - Terceirizar todo possivel desde que
tenha baixo risco.

2 - Grande uniformidade de marca,
modelo, tipo.

3 - Pouca maquina.

4 - Fazer troca de hora maquina com
produtor de outra regiao.

5 - Comprar e usar maquina so de melhor
qualidade.

6 - Menor indice de investimento da frota
por ha e tipo de atividade.

7 - Usar maquina com acessorio tipo
versatil-multitarefa.

frota ideal é aquela fruto do cor-
reto atendimento das necessida-
des da fazenda. Nunca a frota serd
ideal se o gestor repetir rotinas, palpites
ou velhos padrdes, onde cada fazenda tem
particularidades em cada ano ou safra.
Assim, ndo existem férmulas médgicas para
a conquista da frota ideal. E preciso ana-
lisar, planejar, comparar e decidir a luz da
razdo, do bom senso e dos interesses, o gue
ele quer, o que ele precisa e o que ele pode.
Num exemplo de caminhfo trucado da
fazenda para 15 t ou 250 sacos, temos
custo de US$ 0,4859/km e US$ 0,2797/
km se ele rodar 40 mil ou 100 mil km/
ano. No caso de transporte de milho em
viagem de 200 km ida e volta, o custo do
frete cai de 11,1% para 6,4%. Isso mos-
tra que o transporte serd com caminhdo
comprado ou alugado pelos estudos e ndo
palpite.

A quantidade e o tipo de médquina a
ter ou usar, seja trator, moinho a martelo
ou plantadeira, serd feita diante da per-
gunta: o que é o melhor para a empresa e
para mim? Compensa ter mais tratores de
baixa poténcia ou menos deles de maior
cavalagem? Serd alugado na entressafra
para o vizinho? Porque e por quanto? Se
o trator for cabinado evitando poeira, de-
fensivo e sol, ndo terei mais horas/ano e
satisfac@o dos funciondrios? Se comprar
um trator ruim de baixo preco, serd que
ele ndo dard maior despesa em conserto e
menos trabalho por ano, precisando assim
dois deles, em lugar de um sb e
bom?

Tarefa perfeita

1 - Perda zero em colheita.

2 - Plantio com profundidade, stand e
adubo conforme pesquisa.

3 - Maquina de alta tecnologia, extraindo
dela, tudo que ela pode oferecer.

4 - Operador capaz, responsavel e bem
pago.

5 - Adogao de paradigma em cada
operagao mecanizada.

6 - Adocao de risco zero.

7 - Matematizar e dolarizar toda vantagem
ou prejuizo possivel.

Esse raciocinio mostra que férmulas
mdgicas ndo existem em mecanizagdo
agricola, mas sim, a gestio profissional
dard entdo uma frota ideal. O mesmo vale
para mdquina boa com gestor ruim; nun-
ca haverd sucesso. O contrdrio até que
funciona bem; méquina ruim com exce-
lente gestor; consegue-se minimizar de-
ficiéncias de origem.

A frota serd enxuta, com maquinas tra-
balhando bem em cada operag@o, ausén-
cia de tempos perdidos, sem maquinas en-
costadas/paradas ou mal mantidas/conser-
tadas. Nas boas frotas, as miquinas ope-
ram de forma intensa e correta, atenden-
do colheita, defesa, geracio de energia ou
plantio. Ndo se vé mdquina na oficina,
passeando no patio, ociosas ou em manu-
tencdo durante o dia; isto sera feita a noi-
te/madrugada para ndo se perder tempo.

Certa ocasido alunos em visita a uma
fazenda, de alta qualidade com 35 trato-
res jA com meia vida, e na hora da aula
pritica de oficina, um deles perguntou:
professor, onde estdo os tratores em con-
serto? Ao que foi respondido ao estudan-
te: ndo se fabrica trator para ser conserta-
do ou ficar parado; foi feito para traba-
lhar. Aqui nesta fazenda a oficina raramen-
te recebe trator. Esse didlogo reflete bem
o que € uma frota ideal.

Outro indicativo da boa frota € o con-
trole do almoxarifado, onde um sistema
informatizado de programac@o de estoque,
minimiza pecas sem faltar na hora do con-

Nao quebre e dure muito

1 - Usar maquina de melhor engenharia.

Baixo custo e investimento

de 7% aa

2 - Empregar operador treinado.

3 - Peca original.

4 - Uso adequado em cada pratica
mecanizadas, solo, condigao de
campo/clima.

5 - Mecanicos com oficina de bom nivel.

6 - Retifica, bomba, bico, hidraulico,
radiador e elétrico feito em revenda
autorizada

7 - Insumos de primeira linha (lubrificante,
combustivel, graxa, eletrodo)
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P6s venda barato, facil e rapido

1 - Revisao geral em cada maquina apoés
a safra ou periodo.

2 - Peca original, mecanico treinado e
ferramenta adequada.

3 - Uso de revendedor autorizado.

4 - Manutengao preventiva ou preditiva.

5 - Uso de maquinas com boa engenharia.

6 - Planejamento de conserto, reforma
e revisao.

7 - Insumos de primeira linha.

Segura e ergondémica

1 - Maquina cabinada com extintor de
incéndio.

2 - Correto manejo de defensivo agricola.

3 - Terreno limpo, plano com rua longa.

4 - Velocidade adequada em cada tarefa,
nunca sub utilizada.

5 - Uso de equipamento de protegéo.

6 - Espelho parabdlico e farol possante
direcional,inclusive sealed beam.

7 - Baixo centro de gravidade, bitola
regulével e pneu adequado.

Tenha gestao perfeita

1 - Informatizagao da frota e das tarefas
mecanizadas.

2 - Pagamento via participagao nos lucros,
produtividade e horas extras.

3 - Planejamento e follow up didrio.

4 - Gerente de qualidade sob contrato

] de risco.

5 - Controle personalizado em cada
maquina.

6 - Analise, conhecimento, planejamento de
custo de cada operagao, maquina ou
servico

7 - Treinamento, CIPA, recursos humanos,
inteligéncia, pessoal de primeira
qualidade.

serto. Principalmente em regides afasta-
das, de intenso trabalho ou numa frota
envelhecida. Existem controles integrados
a contabilidde central num sistema geren-
cial. Quando falta pegca na fazenda na hora
da quebra, a maquina péra, precisando de
outra para repor o servigo nao feito, o fre-
te fica caro para buscar uma s6 delas na
cidade mais préxima, gera transtorno ge-
rencial e os custos se elevam. E a meta da
fazenda ndo € alcancada.

Assim como motorista domina o vo-
lante, a estrada e os pedais sabendo onde
vai, a frota precisa de controle para andar
bem. Ele € o planejamento das méquinas,
dos tempos antes da safra, durante e de-
pois na hora da revisdo. Desta forma, o
fluxo de cada safra/operacido é feito em
grifico como de Gantt, onde se alocam
horas e meses do ano, em épocas de natu-
ral ociosidade e pico como preparo do

Hoje, gracas ao Moderfrota, o indice de
renovagdo do magquindrio tem aumentado
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solo. Se um ano tem 8760 horas, porque
um trator trabalha em média sé 850 ho-
ras/ano? Numa boa fazenda com trés sa-
fras por ano, ou de cana, ele pode ir até
2500 horas/ano. Tratores florestais traba-
Iham até 6500 horas/ano.

Como a fazenda estd descapitalizada,
endividada e frota sucateada, faz-se o pla-
nejamento da recuperacdo. Assim, tem-se
que indice de sucata vale quanto precisa-
mos para recuperar uma frota velha. Numa
fazenda de 800 ha, se a frota nova valer
US$ 267 mil e tiver hoje seu prego de US$
85 mil, preciso de US$ 182 mil ou 68,1%
do valor inicial. O indice de sucata é de
68,1%. Em pesquisas feitas, a média estd
na faixa de 90% a 75% gerando alto cus-
to de producéo e uma roda vida em novas
dividas. Agora, quando se recupera a fro-
ta otimizando sua performance, podemos
programar novas compras ou terceiriza-
coes.

As trés grandes reclamacdes dos usu-
arios sfio:1) a pega € cara e demorada,
quando encontra, 2) méquinas sdo caras,
3) juros sdo altos. Como resolver estes pro-
blemas?

1. Use insumos de qualidade, como
lubrificante, peca, diesel, mao-de-obra e
oficina,

2. Revise cada mdquina no fim da sa-
fra,

3. Nunca compre maquina ruim ou
assine contratos sem consultar antes um
financista e um bom advogado,

4. Treine, exija e pague bem seus fun-
ciondrios,

5. Use intensamente as maquinas em
menor quantidade e maiores capacidades
de trabalho.

0 ideal ¢ que a frota seja enxuta e as mdquinas operem de forma intensa, sem ficarem ociosas

6. Terceirize, vocé nao precisa com-
prar miquina, pagar juro ou hipotecar a
fazenda.

7. Maéquina tem de trabalhar e durar
muito. S6 as novas de qualidade e bem
cuidadas chegam l4.

A resposta imediata de 30% dos pro-
dutores a esta questio é: ndo tenho dinhei-
ro ou fica caro. Vejamos onde fica caro.
Plantadeira com trator bem cuidado de boa
qualidade e mal cuidado custam por hora
US$ 17,00 — TR (trator) = USS$ 7,50 + PL
(plantadeira) = US$ 9,50 — e US$ 22,00
— TR = US$10,00 + PL = US$ 12,00 —
respectivamente. Numa drea de mil ha
com milho por exemplo a um rendimento
médio de 1,43 ha/hora para a condic¢io boa
¢ 0,70 ha/ hora para a ruim, temos um cus-
to para mil ha de US$ 31.460,00 para ma-
quina ruim e US$ 13.090,00 para a boa.
Esta diferenca de US$ 18.370,00 mate-
matiza a resposta do porque o barato fica
caro. A frota ideal comecga com estas con-
tas e exemplos praticos de campo. Ou seja,
apenas usando a frota de forma ideal, com-
pro um pequeno trator novo 2 vista com
bom servigo prestado. A cada mil ha plan-
tados com milho e em quatro meses!

Como vivemos num mundo capitalis-
ta, a regra €: aquele que pode mais chora
menos, ou seja, os beneficios da frota se-
rdo maiores que seus custos demonstrado
pela férmula do rendimento, onde R (ren-
dimento) = V. (velocidade de deslocamen-
to da maquina) L. (largura de trabalho) K.
(indice de eficiéncia)/ 10.000 dado em
ha/hora. Outras referéncias ddo em valo-
res agregados, onde uma colhedeira de
cana tem de colher no minimo 100 mil t/
ano, uma plantadeira 400 horas/ano, um

A Granja/Divulgagio
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caminhdo da fazenda um minimo de 100
mil Km/ano e assim por diante. Quando
as operacdes mecanizadas tém largura fixa
como colheita e plantio dada pela férmu-
la anterior, apenas dois fatores podem ser
geridos, como velocidade, que serd a
maior possivel desde que faca bom ser-
vico para aumentar a razdo e o indice
K, préximo da unidade, ou seja, que de-
saparecam as perdas de tempo. Perda
zero de tempo no campo elimina ocio-
sidades, quebras, regulagens, consertos
e manuteng¢do. Inclusive nas cabeceiras
via ruas longas. Se a velocidade no plan-

tio aumentar de 4 para 8 km / hora por
exemplo, o usudrio sé precisa da meta-
de de tratores e plantadeiras; ou até
menos se o indice K de rendimento de
campo melhorar.

Apesar dos recursos tecnoldgicos e
gerenciais, o sucesso da frota estd na ca-
beca do usudrio. Se procura o caminho
que o levard ao sucesso, ele o terd, mes-
mo que demore mais um pouco. Caso nido
se dedique a superar os problemas, dan-
do o maximo de si, onde ele olha para
trds, reclama, chora, é preguicoso e diz
ser dificil, € claro que a sua frota serd um

Fazenda Santa Lucia — Rio Verde/GO, safra 2000/2001
Lavoura de 700 ha de soja no verao e 700 ha de feijao na safrinha (440 ha

sob pivo e 260 ha sequeiro)

N2 Frota

1 pulverizador 2 mil litros 12 metros barra
1 pulverizador 600 litros, 9 metros de barra

1
2
3 1 plantadeira de 8 linhas, PD, tipo vacuo
4 1 carreta carga seca 6 t
5
6

1 colhedeira combinada graneleira de feijao

‘(nova) Valor (USS$) (atual)

1 colhedeira automotriz saca palha de 21 pés, cabinada,
motor turbo e transmissdo hidro, com plataforma de soja

e adaptada para feijao
7 1 trator de 140 HP, 4x4, cabinado, hidro
8 1 trator de 100 HP, 4x2
9 1 trator de 70 HP, 4x2
10 1 carreta pipa de 6 mil litros
11 1 caminhao 3, 6 ton, carga seca
12 1 subsolador 5 hastes

13 1 rogadeira 3 pontos com cardan

14 1 colhedeira de forragem de 1 rua, tipo combinada

15 1 grupo gerador de 50 KVA
16 1 pick up cabine dupla
Soma

CONCLUSOES:

11.000 9.300
2.200 900
27.000 23.000
1.300 400
11.000 9.500
79.000 65.000
52.000 45.000
32.000 14.000
19.000 3.500
3.100 2.700
21.000 17.400
4.300 —
2.200 1.300
7.100 7.100
16.000 14.000
23.000 12.500
311.200 225.600

1 - Frota nova, precisando US$ 85.600 para recuperacao inicial, indice de sucata de
apenas 27,5%, 6tima conservacao, sabendo-se gque implementos perdem no
momento da compra cerca de 20% do valor inicial e maquinas motorizadas cerca

de 0% a 10%.

2 - indice de poténcia solteira de 310 HP (140 + 100 + 70), 700 ha = 0,44 HP/h. Ou casado

(2 safras/ano) = 0,22 HP/h

3 - Relagao de RB / Patriménio = US$ 765.800 (700 ha x 56 sc/ha x US$ 8/sc) +
(700 ha x 38 sc/ha x US$ 17/sc)//US$ 225.600 = 3,4 : 1
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exemplo do que é ruim para ele e pior
para o pais que precisa de alimento farto
e barato na mesa da dona de casa.

Na frota ideal s@o importantes os fa-
tores de seguranca ou ergonomia. Nio
é favor evitar sinistro na frota, nem cui-
dar bem daqueles que trabalham com
elas, é sem divida uma obrigacdo da-
queles que desejam o sucesso da meca-
nizacio.

A frota ideal, por exemplo, pode es-
tar em uma propriedade de 830 ha com
algoddo em plantio direto e alta tecnolo-
gia: a colheita representa 35,93%, a pren-
sagem 17,92% e o transmodulo (também
chamado bad boy) entre a colhedeira e a
prensa, 11,66%. Trés operagdes valem
65,54% e as outras 14, apenas 34,46%.
Claro que esta frota serd otimizada pri-
meiro na colheita onde podera ser tercei-
rizada, operadores técnicos agricolas, la-
vouras de no minimo 270 @ /ha, veloci-
dade de 8 km/ hora e outras agBes como
manutencdo e consertos de primeira li-
nha. A otimizagdo da frota € feita do sim-
ples ao complexo, dando-se energia A
criatividade e ndo ao capital.

Foi perguntado a um diretor se ele
conseguia trabalhar a mesma drea com
um patrimdénio de US$ 3,5 milhdes em
lugar dos US$ 5 milhdes que havia in-
vestido. Surpreso com a pergunta, disse:
nunca pensei nisto. Esse didlogo mostra
que as frotas em geral ndo s@o planeja-
das e geridas de forma ideal. Vai se com-
prando aqui e ali, remendando a frota,
com dividas impagaveis e maquinas des-
necessarias. Cada maquina, do avido agri-
cola até a enxada terd um uso € econo-
mias planejadas. E assustador ver uma
colhedeira que custa US$ 80 mil traba-
lhar apenas 100 ha ano, quando deveria
ir até os 1.200 ha/ano cada uma, alugada
ou nao.

Nos ultimos 50 anos, houve a troca
da tragdo animal pela maquina agricola
espacial (GPS/satélites), enquanto a ca-
pacidade gerencial destas frotas ndo evo-
luiu na mesma propor¢ao. Isso produz
uma frota ndo ideal e um desafio para os
usudrios recuperarem o tempo perdido.
Como eles ndo vdo mais a escola, estg
renovacao estd sendo feita pelos filhog
e parentes mais adequados. A observa-
cioe obediéncia a estas normas bésicag
de mecanizacdo fazem o sucesso da fro-
ta em atividades tdo diferentes comg
hortifritis, criacdo animal, cereais, cana
ou madeira. Como reflexio final, reco-
mendamos aos usudrios pararem uma
semana por ano reestruturando a meca-
nizagdo com as trés direcOes iniciais
desta matéria: o que eu quero, o que eu
preciso e o que eu posso. Fa
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A semente vocé escolhe.
A plantadeira € John Deere.

As plantadeiras John Deere da Série 9200 foram projetadas para proporcionar produtividade
e alta precisdao para a sua lavoura. Dispositivos exclusivos e patenteados, incorporados
nestes modelos, propiciam versatilidade e praticidade na operacdo como vocé nao |
encontra em outras maquinas. O modelo 9218 permite ainda o plantio em até 18 linhas,
trazendo rendimento extra para a sua plantacdo e garantindo o desempenho em
grandes extensdes de lavoura. Uma plantadeira tdo completa s6 poderia ser fruto de
uma empresa que investe diariamente US$ 1,5 milhdo em desenvolvimento de tecnologia.

Informe-se no concessionario mais préximo. E colha resultados desde a hora do plantio.

JOHN DEERE
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O agricultor Vicente
Beber, de Nova
Mutum/MT, semeou
tecnologia e colheu
um recorde em
rendimento.

Os 69,5 sacos por
hectares lhe renderam
este titulo e até
acabaram
transformando-o em
garoto propaganda

Texto e fotos: Ana Esteves

4 20 anos, o produtor de soja
HVicente Luiz Costa Beber che-

gou ao Mato Grosso, com uma
intencdo apenas: vencer na vida. Coinci-
déncia ou nfo, a verdade é que na mes-
ma época em que o gaticho desembar-
cou na regido do Cerrado, 14 pelos idos
de 1980, o foco de producao de soja tam-
bém passou a se direcionar para o Cen-
tro-Sul do pafs. Desse momento em dian-
te, a participagdo da regiao Centro-Oes-
te, em especial do Mato Grosso, come-
cou a ter um papel relevante para a ex-
pansdo da drea cultivada de soja no Bra-
sil, tanto que hoje o Estado € o maior pro-
dutor brasileiro, assim como Beber. Ele
cresceu com o Mato Grosso e se tornou
o campedo da produtividade na soja,
produzindo, o que ele mesmo qualifica
como um recorde, 69,5 sacas por hecta-
re na atual safra. “Tenho certeza de que
no pais ninguém chegou a esse nimero,
e acredito que ele supere até mesmo ni-
meros mundiais de produtividade de
soja”, afirma orgulhoso.

O segredo do sucesso na lavoura, ele
revela aos poucos, com certo receio de
quem estd entregando uma férmula mé-
gica. “Primeiro — explica pausadamente
—, € indispensével ter um bom solo, tra-
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balhd-lo com muito carinho, dar condi-
¢des para que o sistema radicular da plan-
ta busque os nutrientes que precisa e para
que esse solo ndo figue compactado. Mas
nio podemos esquecer dos ingredientes
que a natureza nos dd, principalmente a
chuva na hora certa e bem distribuida,
como costuma ocorrer aqui no Mato
Grosso.” Alias, um dos fatores que de-
terminaram a escolha do municipio de
Nova Mutum — localizado a 250 km da
capital Cuiabd — para a instalag@o da Fa-
zenda Rancho Alegre foi justamente 0

PRO

mesmo diz, aprendeu com a prépria ter-
ra, observando e experimentando. “Meu
solo ainda me ensina como eu devo pro-
ceder. E ele que muitas vezes me mostra
que a teoria fala uma coisa, mas a prati-
ca é outra: no tempo em que eu trabalha-
va no solo convencional, por exemplo, a
minha produtividade média nio passava
de 55 sacos por hectare. Entdo, resolvi

clima, predominantemente tropical. y :

“Aqui temos tempo bom a maior par-
te do ano, ndo corremos o risco de
perder uma lavoura em fungdo do frio
e quase sempre temos perfodos bem
demarcados de chuvas, que non}lal—
mente nio ocorrem fora desta €po-
ca”, comenta. v
Mas nio & so isso. Beber /_/7
tem outros macetes 4
que, como ele .~ :

O gaiticho Beber,
39 anos, crescen
com o Mato Grosso



passar para o plantio direto e consegui
elevar esse nimero para algo em torno
de 62 sacos”, conta. Dai em diante, ele
deu inicio a diversos trabalhos de des-
compactagdo da terra, voltou para o plan-
tio convencional e comegou um proces-
so de revezamento entre as duas técni-
cas, o que resultou num aumento de mais
oito sacos. “Normalmente, trabalho um
ano o plantio convencional, com a apli-
cacio de calcdrio e implementos para
descompactagio, e depois reinicio o plan-
tio direto e o desenvolvo por mais cinco
anos. Na verdade, estou realizando tes-
tes para ver se essa técnica € realmente a
mais adequada, mas os niimeros de pro-
dutividade que eu tenho alcancado indi-
cam que sim”, argumenta.

Todo esse trabalho empirico realizado
com o solo, Beber baseia no que ele con-
sidera uma espécie de lema. “A vidae o
trabalho sdo sempre uma escola da qual
vocé desfruta de um aprendizado didrio.
Hoje, muitos técnicos e produtores podem
achar que, depois de cultivar uma terra
com o PD, voltar para o convencional é
um absurdo, mas a minha produtividade
prova que eles podem estar errados”, res-
salta. Alids, as técnicas académicas tradi-
cionais quase nunca fizeram parte das li-
das do agricultor que, depois de concluir
o ensino fundamental, decidiu trocar a teo-
ria, os livros e o futuro universitdrio pela
prética. “Quando eu acabei o 1° grau,
meus irmaos compraram as terras aqui em
Nova Mutum e me fizerem escolher o es-
tudo ou o trabalho no campo. Fiquei com
a segunda opg¢io e ndo me arrependo.
Hoje, muitos engenheiros agronomos vém
trocar idéias comigo, mesmo eu nio ten-
do um diploma. Sou um produtor sem teo-
ria, mas com muitos anos de pratica”,
acrescenta.

E isso Beber comprova no dia-a-dia,
quando acorda de madrugada e prepara-
se para a lavoura, onde acompanha de
perto o trabalho dos “pedes”. Volta e
meia, é ele quem pilota as colheitadeiras
e os tratores: dois motivos de orgulho
para o produtor. “Tenho um parque de
mdquinas consolidado e bem estrutura-
do, outro ingrediente vital, que tem cola-
borado muito para o crescimento da mi-
nha lavoura, mas que precisa ser bem uti-
lizado. Eu, por exemplo, uso a colheita-
deira para 400 hectares, o que faz com

Sede da Fazenda Rancho Alegre, no municipio mato-grossense de Nova Mutum: na drea total de
2,7 mil hectares, 1,7 mil sao utilizados como drea de exploragao no cultivo de soja, milho e algodao

que eu colha o produto na hora certa,
porque tudo tem um ponto certo. Muitos
produtores usam para mil hectares e as
vezes perdem o ponto certo da colheita™,
diz. No galpio localizado nos fundos da
casa de Beber, estiio estacionadas quatro
colheitadeiras e oito tratores, todos com
recursos de dltima geragio que garantem
0 bem-estar dos quatro funciondrios do
agricultor. “Os tratores tém até cabina
com ar-condicionado para proteger os
trabalhadores na hora de passar insetici-
da nas lavouras.”

Além disso, volta e meia Beber cos-
tuma colocar em prética seu lado “Pro-
fessor Pardal”. Hi um ano, ele adaptou
um segundo pneu em uma colheitadeira,
para que o peso seja mais bem distribui-
do na hora de plantar. “Um pneu sozi-
nho afunda e acaba misturando adubo e
semente. Com dois, mal se percebe as
marcas das agarradeiras no solo, pois di-
minui até a metade da pressdo. Esse é um
exemplo de adaptacdo feita a partir da
necessidade que vocé vé no dia-a-dia”,
ressalta o agricultor.

Familia — Mas, mesmo com todas as
madquinas e todas as técnicas a disposi-
¢do, Vicente Beber atribui grande parte
do seu sucesso as pessoas que o cercam.
“Nada disso se realizaria se eu nao tives-
se uma equipe de trabalho competente e
profissional e uma familia unida, que
coopera em todos os momentos.” Segun-
do ele, a compreensdo da esposa Sirlei,
39 anos, € dos filhos Andrey, 14, e Na-
dia, 9, foram fundamentais para que ele
chegasse ao topo. “Muitas vezes, deixei
de viajar e tirar férias com eles, pois pre-
cisava cuidar da lavoura e acompanhar o
trabalho dos funciondrios, e eles sempre
me entenderam e ajudaram.” Beber é
muito exigente e revela que estd sempre
ao lado dos empregados monitorando as

tarefas. “No momento da decis@o, eles
sdo muito inseguros, t€ém medo de tomar
uma atitude que me contrarie, entdo es-
tou sempre junto™, salienta.

O pai coruja ndo esconde a felicida-
de ao confessar que desejaria ver a filha
pilotando um trator e trabalhando o solo.
“Por que pensar que uma mulher nédo
pode ser uma boa engenheira agrénoma
e tocar o trabalho no campo?”, questio-
na. E ao que tudo indica, Nadia pensa
parecido com o pai. “Ela estd sempre me
acompanhando nas minhas andancas para
visitar novas terras e trocar experiéncias
com outros produtores aqui da regido.
Muitas vezes, até chora quando fica im-
possibilitada de ir, em funcdo do colé-
gio”, conta satisfeito. Para ele, o prazer
de lidar com a terra € um elemento here-
ditario, passado de geragdo para geracgéo.
“Estd no sangue: meu pai era agricultor,
meus irmaos todos sdo, meus filhos tam-
bém estdo ai e a gente V& o amor que eles
tém pelas terras e pelo maquindrio. Hoje,
até a minha esposa se envolveu no negé-
cio e cuida da parte de comercializagdo
da soja”, acrescenta.

Comeco — O agricultor de 39 anos che-
gou a Nova Mutum, municipio de 9 mil
habitantes fundado por gatchos, dispos-
to a iniciar vida nova. Naquela época, ele
dispunha de apenas 600 hectares de ter-
ras doados pelos irmdos e a pratica da
agricultura herdada dos antepassados ita-
lianos. “Quando meu pai teve problemas
de satide, meus irmiaos assumiram os
negdécios da familia nas plantagdes de tri-
2o e soja, 14 em Pejucara — municipio a
395 km de Porto Alegre/RS — , e com-
praram estas terras aqui no Mato Gros-
so0, onde eu trabalhava como empregado
deles”, relembra. Beber conta que iniciou
o trabalho sem saber o que ganharia em
troca, sem um saldrio definido e com ter-
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ras que na época estavam desvalorizadas.
“Era um grande desafio que eu estava
aceitando, pois chega um momento em
que se precisa de mais espago para con-
tinuar crescendo. Precisava criar novas
fronteiras, e apareceram estas terras com
baixo valor, mas com topografia e clima
bons. O préximo passo foi me dirigir ao
Banco do Brasil e dar as terras como ga-
rantia para conseguir crédito, dois trato-
res e uma colheitadeira”, recorda.

Ele compara a sua chegada & Nova
Mutum com o desembarque dos seus
antepassados italianos no Brasil. “O que
eles sabiam, o que conheciam. Nés, pelo
menos, tivemos a chance de vir até aqui
e conhecer as terras que estivamos ad-
quirindo.” Em bem pouco tempo, as ter-
ras valorizaram, e a produtividade da
soja comegou a aumentar. “Enquanto os
produtores da regido obtinham uma
média de 40 sacos por hectare, eu dei a
largada com 55 sacos por hectare”, des-
taca. Beber conseguiu transformar os
600 hectares iniciais em uma &rea de
2.700 hectares, 1.700 deles utilizados
como drea de exploragdo, onde cultiva,
além da soja, milho e algodio. “Dedico
1.500 hectares para a soja e 200 para o
algoddo. Para plantar o milho na safri-
nha, utilizo de 30% a 35% da drea de
soja”, conta.

Apesar de todo o sucesso obtido em
territério mato-grossense, Vicente Be-
ber confessa que ainda sente saudades
de sua terra natal, de onde saiu com 18
anos. “Uma vez por ano, vou a Pejuca-
ra, visitar minha mae, irmaos e amigos
que ainda moram l4. O bom € que nés
trouxemos parte da cultura do Sul, como
o churrasco, por exemplo”. O chimar-
rdo, confessa Beber, foi substituido pela
dgua de coco, que ele mesmo colhe no
coqueiral que rodeia a casa. “Aqui, faz
muito calor, entdo preferimos as bebi-
das geladas”, justifica.

Longe do apagao — Com tantos afa-
zeres, o lider da familia Beber ainda en-
contra tempo para se dedicar a outros
dois cargos de lideranca. “H4 sete anos,
sou lider da comunidade Santo Antdnio
e vice-presidente da Associacio dos Pio-
neiros de Nova Mutum (Apinm).” No
dia em que a reportagem da revista
A Granja visitou a fazenda do sojicul-
tor, ele recebia mais de 1.500 convida-
dos para uma festa em homenagem ao
santo padroeiro da comunidade.

Uma das grandes realizacdes da
Apinm deixou os moradores da regido
longe do programa de racionamento de
energia elétrica do governo federal. “Em
1993, reunimos 58 produtores das pro-
ximidades, e, com um investimento de
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US$ 1.500, resolve-
mos construir a nos-
sa Pequena Central
Hidroelétrica, que
fornece 600 kWa de
energia elétrica.”
Funcionando desde
1996, a usina que
utiliza as dguas do
Rio Pitdva propor-
ciona um ambiente
de trangiiilidade em
tempos de apagao.
“Aqui, nds sé apa-
gamos as luzes para
economizar as lam-
padas e evitar que |
elas queimem, por-
que energia tem de
sobra”, comemora
Beber.

Lazer — Parece
mentira, mas nem
uma partida de fute-
bol, nem uma cerve-
ja gelada com os
amigos; nas horas
vagas, a melhor di-
versdo do campeio
em produtividade
da soja é — acredite
— visitar lavouras
para conhecer novas

culturas.“TOrGo peper ap lado da esposa Sirlei (39), com os filhos Andrey (14) e Nadia (9):

pelo Internacional uma famitia unida, que coopera em todos os momentos

de Porto Alegre,

mas nao gosto de futebol. Se vocé me
convidar para ir a uma festa, eu agrade-
co e fico em casa. O meu maior prazer é
pesquisar agricultura”, revela. Mas Be-
ber ndo € tdo radical assim. Ele afirma
que tém planos para viajar com a familia
no préximo ano. “Vou comegar a desfru-
tar do patriménio, ja que até agora eu sé
me preocupei em fazer ele crescer”, con-
fessa. Sobre o futuro, o produtor prefere

ndo falar muito, mas confessa que estd
satisfeito com a sua
lavoura de algodio,
plantada pela pri-
meira vez neste ano.
“E muito cedo para
dizer se vou conti-
nuar plantando. Es-
tou aguardando os -
resultados, jd que &
uma cultura recen- §
te”, completa.

O produtor tem
orgulho em contar que §
acompanha de perto o

dia-a-dia da lavoura

Maracutaias — Atento as noticias das
maracutaias que vém de Brasilia, especial-
mente ao caso de desvio de verbas da Su-
dam, o agricultor se mostra preocupado
com o destino dos incentivos do governo
federal repassados aos produtores rurais.
“Eu queria que o governo acompanhasse
mais de perto a aplicag@o das verbas, que
fiscalizasse se esses valores estdo sendo
aplicados ou ndo, porque a classe € muito
desunida e as vezes desonesta. E isso €
., facil de identificar,
porque quem investiu
direitinho, pode ter
certeza de que cres-
* ceu”, declara. Ele
acrescenta que 0 go-
verno tem bancado
muitos financiamen-
tos para renovacao de
frota, mas que seria
importante uma par-
ticipagiio mais efeti-
% va na drea de custeio

| dalavoura. “Hoje, os
| R$ 100 mil represen-
| tam muito pouco”,
L protesta. 3
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Embora o setor de armazenagem apresente crescimento
proporcional ao desempenho da producdo agricola, que aumenta 3% ao
ano, ainda € pequeno o nimero de produtores brasileiros
que investe neste tipo de tecnologia dentro da porteira. Basta comparar
a situacdo do Brasil com outros grandes paises produtores

Luciana Radicione

m paises como os Estados Unidos,
Franga e Argentina, a capacidade
estitica de armazenagem nas fazen-
das varia de 30% a 60% das suas safras.
Enquanto isso, no Brasil, calcula-se que esse
mesmo {ndice corresponda a apenas 4 % da
producio total de grios. A falta de equipa-
mentos na fazenda, além de comprometer
a eficiéncia no aspecto qualidade, abre es-
paco para que ocorram perdas quantitati-
vas e qualitativas nos produtos colhidos,
No Brasil, estima-se que as perdas atin-
jam indices superiores a 30% em funcio
do ataque de pragas provocado pela ina-
dequagio de instalacdes e a falta de co-
nhecimentos técnicos.
Nos 1iltimos cincos anos, porém,
CcOmecou a Surgir um movimento

::_-_E‘-_: de reversiio c}esse _quadr_o, com
= atendéncia de investimento
: em armazenagem em ni- . i
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vel de fazenda. Para o engenheiro mecéni-
co pés-graduado em mecanizagio rural, Eri-
co Aquino Weber, parte dessa tendéncia se
explica pelo fato de que nas Wltimas safras
0s precos sofreram uma reagfo positiva, fa-
zendo com que os produtores segurassem
seus produtos no periodo pos-colheita. “Esse
ano € um exemplo cldssico, com a soja al-
cancando picos de R$ 22,00 e R$ 23,00 a
saca. Com esse acréscimo médio de R$ 8,00
no prego da soja o produtor tem como pa-
gar todo o investimento em equipamentos
em até dois anos”, afirma.

As empresas fabricantes desses equipa-
mentos tém importante papel no desenvol-
vimento de tecnologias adequadas aos pro-
dutores. Cada vez mais sao disponibiliza-
dos no mercado novos produtos que otimi-
zam os numeros da fazenda. Grande parte
dessa eficiéncia vem sendo conquistada com
a ajuda da automag@o. De olho neste fildo,
a Kepler Weber esta presente no mercado
latino-americano com uma diversa linha de
equipamentos para armazenagem, oferecen-
do solugdes adequadas as necessidades dos

Weber, especialista e mecanizagio rural o produtor
precisa acompanhar os avangos tecnoligicos

produtores. Segundo o diretor-comercial da
empresa, Duilio de la Corte, os produtos
foram desenvolvidos para atender todos os
niveis da atividade agricola. “*Sdo fabrica-
das unidades menores, com capacidade de
28 toneladas, até unidades maiores, com 22
mil toneladas, sempre de acordo com o tipo
de produto cultivado que serd processado”,
informa. As solugdes oferecidas variam
também conforme a utilizagcdo ou nio do

Divulgagio

Duilio de la Corte, diretor-comercial da KW:
equipamentos para atender todos os niveis

mddulo de secagem.

Com relacio aos secadores, a Kepler
Weber vem fornecendo aos produtores bra-
sileiros equipamentos com fonte geradora
de calor com queima a lenha, gds e dleo.
“A escolha € definida pelo cliente analisan-
do os aspectos de consumo com o custo do
combustivel, que variam de acordo com a
regido”, diz o diretor-comercial. Segundo
ele, a vantagem do gds em relagdo a lenha é
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que o mesmo fornece uma fonte geradora
de queima continua, o que evita as varia-
¢oes de temperatura e favorece a perfomance
da secagem. “O uso do gds em algumas si-
tuacdes proporciona uma secagem com
queima pura, isto &, uma qualidade final para
determinados consumos”, destaca.

Silos — Os silos metdlicos da KW sdo
indicados para qualquer tipo de cereal e se
adaptam as necessidades especificas de cada
propriedade. Desenvolvidos para pequenas,
médias e grandes propriedades, proporcio-
nam uma armazenagem mais segura, pois
viabilizam uma ensilagem em condigdes
ideais, por prolongado periodo de tempo. De
acordo com a Kepler Weber, os graos dota-
dos de aeragfo e termometria tém uma vida
util mais longa, uma vez que ficam livres
da agdo de insetos e roedores, além do mai-
or controle de umidade e temperatura. Al-
guns modelos permitem a entrada de veicu-
los em seu interior, caracterizando-se por
sua baixa estatura e didmetros avantajados,
de 45 e 60 metros. Considerados uma ino-
vagdo tecnologica, podem armazenar, a bai-
X0 custo, até€ 34 mil toneladas de graos. Para
facilitar a vida do produtor, os equipamen-
tos podem ser dotados de importantes e mo-
dernos dispositivos tecnolégicos.

Automaciio — O sistema de aeragiio
mantém a temperatura ideal de armazena-
gem, garantindo a qualidade dos grios de
acordo com o tempo de ensilagem previsto.
A aeracido € gerada por ventiladores centri-
fugos que sao balanceados e dimensiona-
dos de acordo com a exigéncia do trabalho.
O sistema de termometria, que pode ser ins-
talado em qualquer modelo, facilita o tra-
balho de armazenagem no interior do silo,
na medida em que indica automaticamente
atemperatura em diversos pontos da massa
de graos. A reduc@o dos danos mecéinicos
ao graos e o aumento da vida 1til dos equi-
pamentos € obtida pelo equipamento de des-
carga lateral por gravidade.

Hé bem pouco tempo era dificil imagi-
nar um produtor tendo em maos a tecnolo-
gia de monitoramento do comportamento
dos graos armazenados. Os sistemas de ter-
mometria disponibilizados pela Kepler
Weber, por exemplo, vao desde os modelos
digitais portdteis até os computadorizados
portateis. O equipamento digital portatil para
indicar a temperatura da massa de grios é
formado por caixas metdlicas, onde a cone-
x40 entre os sensores de medi¢ao e a caixa
¢ feita por meio de cabos miltiplos de com-
pensacdo. A leitura, que pode serrealizada
em até 11 pontos, é feita em um termdme-
tro digital com display de cristal liquido.
Outra tecnologia disponivel € o sistema in-
teligente e de longo alcance que faz o con-
trole das medicdes de temperatura e da ae-
racdo de forma automatica. Esse sistema
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permite ao produtor acessar todas as condi-
¢oes da massa de graos existente na unida-
de armazenadora, gerando relatérios colo-
ridos, inclusive, de mais de uma unidade.
A adaptagao dos equipamentos confor-
me a realidade de cada agricultor também
vem sendo oferecida pela Comil Silos e Se-
cadores, de Cascavel/PR. Segundo a geren-
te de engenharia da empresa, Maria Irene
Scalabrin, toda a linha de equipamentos €
direcionada para atender qualquer tamanho
de propriedade, com a fabricacdo de silos
com capacidade para receber entre 30 até
14 mil toneladas. “Na linha de secadores,
inovacGes implantadas em 1999 trouxeram
grandes beneficios ao produtor com signifi-
cativa economia de energia elétrica, cerca

“ilil‘ﬂ"

Scalabrin, gerente de engenharia da Comil: o
controle de temperatura € indispensdvel

Divulgagio

Os modernos sistemas de termometria compreendem linhas que
passam pelo digital portdtil, portdtil computadorizado e compu-
tadorizado com controle de aeragio

de 50%, e combustivel, em torno de 32%",
explicou a técnica, comparando o desem-
penho com outros secadores de mesma ca-
pacidade. De acordo com ela, a estratégia
de comercializagdo inclui a permanente
oferta dos equipamentos para controle de
temperatura dos grios. “Isso porque nds, e
certamente 99% dos nossos clientes, consi-
deramos que se trata de um equipamento
indispensdvel para um bom controle de ar-
mazenagem”’, afirma Irene.

A tecnologia da armazenagem vem
permitindo aos produtores optar entre
muitos sistemas de secagem de graos. No
caso da Comil sdo oferecidos equipamen-
tos que podem ser acionados com fontes
de energia que vdo desde o gds até a cas-
ca do arroz. “Especificamente entre a le-
nha e gés, temos a lenha com a vantagem
no custo, e 0 gds com a vantagem na ope-
racdo do secador, bem como na qualida-
de do grios, que fica livre de odores”,
explica a gerente da Comil. De acordo
com ela, o gds ainda garante uma maior
homogeneidade na secagem. No entanto,
segundo o consultor Erico Weber, a tec-
nologia do gis s6 € mesmo vidvel econo-
micamente para os produtores com areas
préximas a regides com gds natural. “Do
contrdrio, o modismo do GLP para seca-
gem n#o € vantagem pelo alto preco do
combustivel, que chega a ser seis vezes
superior ao sistema por lenha”, salienta.

Independente do tipo de sistema a ser
adotado, o certo € que os niimeros compro-
vam a adesdo cada vez maior dos produto-
res a esse tipo de tecnologia na fazenda. S6
a Comil vem apresentando um aumento de
15% na produgdo dos equipamentos liga-
dos & armazenagem. Para Maria Irene Sca-
labrin, os produtores que ainda nio cogi-



tam a compra desses equipamentos ainda
ndo calcularam quanto poderiam ganhar
com a possibilidade de armazenarem sua
propria safra. “Muitos desconhecem o seu
potencial, ou seja, acham que por serem
muito ‘pequenos’ nio precisam da tecnolo-
gia no lado de dentro da porteira”, comen-
ta. Segundo ela, ainda deve-se levar em con-
sideracdio o fator cultural, onde o produtor
somente se considera tecnologicamente ade-
quado apenas se possuir 0s mais modernos
equipamentos para preparo da terra, plan-
tio e colheita, reinvestindo todo ano nessas
fases do processo, mas deixando de lado a
armazenagem.

Fazenda Sao Jodao — Ao contrdrio de
muitos produtores brasileiros, Rosalino Sal-
vadori, da Fazenda Sdo Jodo, de 2,9 mil
hectares, hd mais de 20 anos investe na ar-
mazenagem em nivel de fazenda. Naquela
época, o incentivo para a compra de silos se
deu em fungdo da inexisténcia de coopera-
tivas préximas a regifio de Luiziana, no Pa-
rand. Segundo o agrénomo Victor Hugo Sal-
vadori, neto de Rosalino, o municipio de Ma-
ringd era o ponto mais préximo para depo-
sitar a produc@o. “O frete caro inviabiliza-
va os negécios”, explica. A aquisicdo dos
primeiros equipamentos ocorreu ainda na
década de 60, ja permitindo a armazena-

gem de 60 mil sacos. =
De acordo com Victor |
Hugo, pouco tempo de-
pois a capacidade foi
ampliada para mais 60
mil sacos e, mais recen- |
temente, chegou ao (0- |
tal de 170 mil sacos de |
grios, principalmente |
soja. A estrutura de ar-
mazenagem hoje na Fa-
zenda Sdo Jodo € forma-
da por 11 silos metdli- |
cos, dois secadores €
uma moega. “Também
possuimos seis silos de
madeira com capacida-
de total de seis mil sa-
cos onde é colocada a producéo de semen-
tes de soja”, detalha.

De acordo com o agrénomo do Parand,
a maior vantagem de se possuir um silo na
propriedade € o sobreprego na hora da co-
mercializa¢do. “Quem vende para a coope-
rativa pega um preco menor pelo produto
em comparacio com a venda feita direta-
mente com empresas”. E exemplifica: “no
caso da soja, o valor do saco entregue a co-
operativa sai por R$ 24,10, enquanto que
na comercializagiio direta é cotado a R$

Queiroz, coordenador do Centreinar: desenvolvimento de agoes na
capacita¢do de agricultores e técnicos, em todas as dreas produtoras do pais

27,50. A diferenca ocorre em funcio de
descontos praticados pelas cooperativas, que
fixam seus precos de acordo com as condi-
¢Oes do produto recebido.

VIABILIDADE ECONOMICA

De acordo com o consultor Erico We-
ber, silos e secadores nas propriedades ru-
rais sdo perfeitamente vidveis em édreas de
800 a mil hectares. Nas pequenas propri-
edades, no entanto, o mais indicado eco-
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nomicamente € a formacio de condomi-
nios entre quatro ou cinco produtores com
drea individual de 200 a 300 hectares.
Apesar de lento, a tendéncia de presenca
de silos/secadores dentro da propriedade
se dd em ambito nacional. Porém, ela vem
ocorrendo com muito mais rapidez no cen-
tro do pais. “Em funcdo das distincias e
do alto custo do transporte na época da
colheita, estados como o Mato Grosso e
Goids estdo investindo nesses equipamen-
tos”, afirma Weber. A vantagem econd-
mica explica a importdncia da presenca
de silos/secadores na fazenda, mas a bai-
xa margem de remuneracdo na agricultu-
ra e os custos ainda constituem empeci-
lho para que muitos produtores tenham
acesso a essa tecnologia. Além do retor-
no financeiro, em média os produtores
conseguem pagar o custo do investimen-
to em um prazo relativamente baixo. “Em
até seis anos o total investido retorna para
o produtor. E ele terd um equipamento
com vida 1itil de 20 a 25 anos”, comenta.

Na opinido de Weber, o produtor bra-
sileiro precisa acompanhar a tecnologia.
Neste sentido, ressalta que muitos tém
mostrado interesse em participar de cur-
sos de capacitagdo para operar os equipa-
mentos de modo a chegar a exceléncia na
producdo. “O agricultor brasileiro tem gar-
ra para aprender e facilidade de assimilar
os principios da qualidade total”, salien-
ta. O que contribui significativamente para
que o dinheiro realmente chegue ao bolso
do produtor € a qualidade final do griio
ofertado. Isso, segundo Erico Weber, vai
depender de cuidados no controle do in-
dice de umidade, teor de impureza e me-
nor movimento do grio. “Um produto lim-
po e seco adequadamente reverte em uma
melhor remuneragido, além de vantagem
de poder ser ofertado em época com pre-
cos mais favordveis”, afirma.

Secagem — O uso casado de silos e
secadores € o que hd de mais eficiente para
se atingir a qualidade do grio beneficia-
do, conforme Weber. Como exemplo ele
cita o caso do milho colhido com teor de
umidade de 22%. O produto, para chegar
ao indice ideal de 14% de umidade de-
pende da tecnologia disponibilizada pe-
los secadores. “O secador rebaixa o indi-
ce de umidade para 17%,18%, enquanto
que o silo complementa esse trabalho de
reducdo para 0s 14%”, destacou. A seca-
gem concluida no silo exige menor movi-
mentacdo do graos e, consequentemente,
menos dano mecanico. Para ele, os silos/
secadores sa0 0 novo paradigma de uso
da tecnologia na propriedade rural.

Centreinar — O Centro Nacional de
Treinamento em Armazenagem (Centrei-
nar), criado hd 26 anos a partir de parce-
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VANTAGENS
. B Possibilidade de escolha da melhorépo- |
| capara comercializagao |
W Aproveitamento total do produto
M Mantém na propriedade o produto para
consumo proprio
W Flexibiliza o escoamento da produgao
na época de pico da colheita
B Promove o alongamento do perfodo de
| colheita e entrega
M Elimina o pagamento de taxas de seca-
| gem e armazenamento
B Diminui perdas com descontos em clas-
. sificacao
B Proporciona redugao nos gastos com
frete
W Oferece garantia de qualidade do pro-
duto colhido

Fonte: Kepler Weber

ria da Conab com a Universidade Federal
de Vicosa (UFV), estd empenhado em am-
pliar a capacitacdo de produtores e técni-
cos para operar da forma mais eficiente
possivel os equipamentos de armazena-
gem. Além de cursos realizados em todas
as regides do Brasil, o Centreinar também
atua em paises como a Argentina, Uru-
guai e Coldombia. Segundo o coordenador
do Centro, Daniel Marcal de Queiroz, os
cursos sa0 necessdrios jd que grande par-
te dos produtores, na sua maioria os pe-
quenos, fazem uso de paidis para armaze-
nar sua producdo e estdo longe de alcan-
¢ar a qualidade exigida pelo mercado. “Os
que nfo armazenam na propriedade, trans-
ferem sua producio para cooperativas”,

diz. E justamente pela busca dessa quali-
ficagdo que o Centreinar trabalha junto
aos produtores.

O curso de classificacdo e andlise de
gros tem por objetivo dar ao participante
a oportunidade de conhecer as técnicas
corretas de coleta de amostras, de deter-
minagdo de umidade fazendo uso de equi-
pamentos padroes e de identificacdo de
defeitos e impurezas em amostras de
grios. As aulas proporcionam uma visio
sobre as condicgdes e estruturas de arma-
zenagem de grdos e das exigéncias de
qualidade oficial e de mercado. Além da
teoria, os participantes tém a oportunida-
de de praticar os procedimentos de classi-
ficagdo de arroz, milho, soja e trigo. A
idéia € capacitar o produtor para realizar
a andlise de grios dentro da classificagiio
e padroes exigidos pelo mercado consu-
midor e pelos 6rgaos oficiais. Para Dani-
el Margal, cada vez mais serd dada im-
portincia & producio armazenada na fa-
zenda em funcdo do novo conceito de
rastreabilidade. “O grao entregue as uni-
dades armazenadoras dificilmente tem
como ser individualizado, pois recebe
lotes de diversas fazendas. Dessa forma
fica quase impossivel diferenciar o pro-
duto, o que jd ndo ocorre quando o grio
¢ armazenado na prépria fazenda”, dis-
se. Para ele, o crescimento da armaze-
nagem em nivel de fazenda ird contri-
buir muito para a diferenciacio de pre-
¢os para o produtor. Fj

A tendendo uma antiga reivindicagéo do
setor produtivo, o governo federal
| anunciou nesta ano a inclusao de uma li-
nha de financiamento especifica para a
compra de equipamentos de armazenagem.
| O crédito integra programa de investimen-
to do Plano Safra 2001/2002 e vai dispo-
| nibilizar R$ 100 milhées em empréstimos.
\ Os produtores e as associacoes rurais de
| todo o pais poderdo financiar até R$ 100
mil por ano. Os juros serdo de 8,5% ao
| ano, com até oito anos de prazo de paga-
| mento e trés anos de caréncia. Os produ-
 tores com renda anual de até R$ 250 mil
| poderao financiar 100% do valor do equi-
| pamento, jd os que recebem valor supe-
\ rior poderdo financiar 90% do valor.
\ Para Duilio de la Corte, da Kepler We-
| ber, os recursos vdo impulsionar os inves-
 timentos em armazenagem e contribuir
| para a reducao do déficit da armazena-
| gem existente hoje no Brasil, em torno de
| 30%. Isso sem contar com o crescimento
! da producao agricola e tampouco com os
| estoques estratégicos. Em conjunto com
outras entidades, a Kepler Weber foi uma

Plano Safra vai financiar compra
de equipamentos

das empresas que pleiteou junto aos or-
gdos do governo a liberagdo desses re-
cursos que nao estavam contemplados em
nenhum outro programa do governo. “0
valor disponibilizado, bem como suas
condicoes, estdo dentro da realidade do
nosso produtor, pois sao semelhantes ao
Moderfrota, atendendo a uma demanda
existente e necessdria”, ressalta o dire-
tor-comercial da empresa.

Para a Comil, todo o recurso destinado
para o setor € bem-vindo. A empresa esti-
ma que com o montante anunciado seja
possivel instalar cerca de mil unidades, su- ||
ficientes para armazenar a producdo de 500
hectares cada uma. “Levando-se em conta
que o Brasil cultiva 38 milhoes de hectares,
este recurso significa a possibilidade de in-
crementar a armazenagem em 1,3% da pro-
dugdo de graos por ano”, diz a gerente de
engenharia da empresa, Maria Irene Sca-
labrin. Segundo ela, o governo também de-
veria contemplar financiamento para a
construgdao civil e instalagdo elétrica, uma
vez que os equipamentos sem estes dols itens
ndo podem funcionar:
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Um publico que
superou as 2 mil
pessoas esteve presente
ao XXVIII Congresso
Brasileiro de Ciéncia do
Solo, em Londrina/PR,
atento as novidades e
dicas de técnicos para
o0 correto
desenvolvimento da
lavoura a partir de
cuidados especificos
com o0 solo

Texto e fotos: Luciana Radicione

avanco do conhecimento sobre

as caracteristicas especificas do

solo no pais, proporcionado pelo
Sistema Brasileiro de Classificacdo de
Solos, vem agugando a demanda por um
sistema de cultivo adequado a cada rea-
lidade regional. Todos tém a consciéncia
de que, neste momento, o ganho de pro-
dutividade € o maior diferencial entre os
produtores tecnificados e os nao-tecni-

NG UAN,

ficados. Portanto, é fundamental investir
no manejo adequado e na conservacdo do
solo para garantir rendimento no campo.

Essa foi a tonica dos debates que reu-
niram, no congresso, técnicos, produto-
res e estudantes, interessados em aper-
feicoar conhecimentos sobre as particu-
laridades e condi¢Ges dos solos das di-
versas regides do Brasil. Durante os seis
dias do evento, ocorreram 164 palestras,
minicursos e visitas técnicas a Embrapa
Soja, ao lapar e 4 Universidade Estadual
de Londrina, promotores do evento em
parceria com a Sociedade Brasileira de
Ciéncia do Solo (SBCS).

Um dos aspectos que mais chamaram
a atencdo do publico em visita & sede
do Instituto Agrondmico do Parand (Ta-

As visitas técnicas a campo atrairam grande
niimero de técnicos, produtores e estudantes

par) foi a exposi¢do de diversas espé-
cies de plantas de cobertura como sus-
tentdculo do sistema de plantio direto.
Segundo o agrénomo e pesquisador do
Tapar, Ademir Calegari, o cultivo de
plantas de cobertura e a adocio da ro-
tagdo de culturas adaptadas regional-
mente tém se mostrado eficientes na
adi¢do de carbono orgénico em 4reas
de plantio direto. Ele afirmou que di-
versos trabalhos de pesquisa e resulta-
dos obtidos pelos agricultores com di-
ferentes espécies de plantas de prima-
vera/verio e outono/inverno mostraram
resultados positivos. Além dos efeitos
favordveis nas propriedades fisicas,
quimicas e biolégicas do solo, o siste-
ma de PD com o uso de rotagdo tam-
bém tem permitido um acréscimo nos
rendimentos de soja, milho, feijdo e tri-
go. “A sustentabilidade do plantio dire-
to estd diretamente ligada a uma inte-
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gracdo com diferentes plantas em apro-
priados sistemas de rotag@o de culturas”,
afirmou.

Embora o Parand tenha sido o Estado
pioneiro na pesquisa e na adocio do plan-
tio direto no Brasil, ainda 3 milhdes de
hectares ficam completamente descober-
tos nos meses de outono e inverno, pois
a tecnologia ainda nio foi assimilada por
muitos produtores. De acordo com Cale-
gari, a auséncia de coberturas favorece o
surgimento de invasoras e a erosdo do
solo, tornando necessirio um custo
maior no processo de manejo do solo.
A excecio, segundo ele, fica por conta
do Rio Grande do Sul, onde a tecnolo-
gia do PD j4 estd avancada em relagdo
ao resto do pais.

Plantas de cobertura, como centeio,
nabo forrageiro, aveia branca, aveia pre-
ta, ervilhaca e tremoco, foram expostas
ao0s participantes do congresso nas 4reas
experimentais do Iapar. Segundo Cale-
garl, essas plantas de inverno tém a ca-
pacidade de fixar nitrogénio do ar, des-
compactar o solo, além de ajudar a reci-
clar e fixar nutrientes no solo. Isso acon-
tece porque grande parte das plantas de
cobertura possui potencial forrageiro, o
que viabiliza o sistema de integracdo la-
voura/pecudria. “Muitas ainda tém o po-
der de controlar ervas daninhas”, expli-
cou o pesquisador.

Para o especialista em fertilidade do
solo do lapar, agrénomo Osmar Mugzilli,
a integragdo lavoura/pecudria é uma al-
ternativa segura. “E o segredo da nossa
agricultura sustentdvel. Por isso, cons-
truir matéria orgénica € fundamental”, sa-
lientou. Segundo ele, o volume de maté-
ria orginica no solo cresce na medida da
adocdo de sistemas. “No entanto, nada
se resolve em apenas dois anos™, frisou.
De acordo com o técnico, o PD também
favorece a velocidade da mineralizacio
da matéria orgénica. Ele explicou que o
suprimento de matéria orgénica e nitro-
génio nos primeiros anos deve priorizar
o uso de gramineas em alternincia com
outras invasoras, a fim de reduzir os ris-
cos fitossanitdrios e a ciclagem de nu-
trientes no solo.

Segundo Muzilli, na fase inicial de
estabelecimento do PD, a menor oferta
de carbono resulta em uma maior ativi-
dade microbiana, gerando uma maior in-
tensidade de imobilizacdo do nitrogénio
do sistema solo-planta. “Essa fase requer
uma necessidade maior de adubacio ni-
trogenada”, disse. Ja a partir do terceiro
ou quarto ano, ocorre o restabelecimen-
to do equilibrio na relacdo carbono/ni-
trogénio. “Num prazo ainda maior, h4 a
liberac@o de nitrogénio ao sistema solo-
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Calegari, pesquisador do lapar: a auséncia de
coberturas favorece o surgimento de invasoras

planta com uma menor necessidade de
adubacdo nitrogenada”, afirmou. De
acordo com o pesquisador do Iapar, o
produtor deve ficar atento ao uso conti-
nuo e rotineiro de férmulas comerciais
preestabelecidas para cada cultura. “Caso
contrario, as conseqiiéncias podem ir
desde o desperdicio de adubo, passar
pelo desequilibrio da fertilidade do solo,
aumentando os custos de producgdo”, sa-
lientou.

Para evitar perdas, ele propde que o
processo de adubacido obedega ao crité-
rio da racionalidade, com um manejo
planejado da fertilidade do solo a longo
prazo. Se tais critérios forem adotados,
garantiu, certamente o produtor terd um
aumento de produtividade e a reducdo
de custos proporcionada pela racionali-
zacdo. O agricultor nunca deve se es-
quecer de que 35% do custo de produ-
¢do hoje é adubo”, destacou Muzilli.

LEI SOBRE MICRONUTRIENTES

As dificuldades que o Ministério da
Agricultura vem encontrando em rela-
cdo a legislacdo sobre adubos micronu-
trientes foram um dos temas em desta-
que no Congresso Brasileiro de Ciéncia
do Solo. Segundo o chefe do Departa-
mento de Ciéncias Exatas da Esalq/USP,
José Carlos Alcarde, a lei possui defici-
éncias como a garantia pelo teor total, o
que, segundo ele, abre a possibilidade
de uso de qualquer espécie de produto.
“Também nio estabelece tolerdncia para
componentes indesejdveis e nao fixa teto
para o acréscimo de teores”, disse Al-
carde. De acordo com ele, as dificulda-
des do Ministério da Agricultura estdo
presentes quando ocorre a andlise qui-
mica dos micronutrientes, pois sdo cons-

Muzilli, especialista em fertilidade do solo: construir
matéria orgdnica € fundamental

tatadas concentra¢des muito baixas ou
muito altas. Na amostragem de mistu-
ras, também ¢é detectada a desuniformi-
dade na distribui¢do dos micronutrien-
tes, com variagdes nos teores entre su-
bamostras. “A amostra deve ser a repre-
sentacdo fiel do produto. Bons produ-
tos dio boas amostras, maus produtos
nio podem ou ndo devem dar boas
amostras”’, ressaltou Alcarde. Segundo
ele, se o produto apresentar caracteris-
ticas heterogéneas, certamente trard di-
ficuldades para o sistema agrondmico.

As sugestdes apresentadas pelo pes-
quisador da Esalq para a adequacao das
normas sobre adubos micronutrientes
passam pelo uso de extratores quimicos
para avaliar a disponibilidade dos mi-
cronutrientes em condi¢oes de labora-
tério, por uma maior uniformidade na
distribuicdo dos micronutrientes nas for-
mulagdes e pela revisdo dos teores mi-
nimos para garantia dos micronutrien-
tes em formulagdes.

Para o gerente da drea agrondmica
da Adubos Trevo, Nelson Horowitz, a
lei é falha e precisa ser melhorada. “Para
ser eficiente, pelo menos um tergo do
teor total deve ser soltivel em dgua”, afir-
mou. Segundo Horowitz, € preciso que

| CRITERIOS PARA A ADUBAGCAO

' W Adubagdo do sistema de produgdo como
um todo, ao longo do tempo e do espago

; em gue o mesmo for praticado, ao invés

| de adubagao das culturas em safras

1 isoladas;

. B Equilibrio da fertilidade do solo pela

- ciclagem de nutrientes, com o uso de

| rotagdo de culturas com plantas de

i{ cobertura; |

W Emprego de fontes e doses de nutrientes |
para suprir deficiéncias especificas da
fertilidade do solo.
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Alcarde, da Esalq/USP: € preciso que o Ministério da Agricultura trabalhe
na adequagao das normas sobre adubos micronutrientes

seja estabelecido um método nico para
a extracdo em dgua dos micronutrientes
em fertilizantes. “O 4cido citrico e o ci-
trato parecem ser os melhores extrato-
res para micronutrientes”, considerou.

A Associacdo Nacional de Difusdo
de Adubos (ANDA) estd estudando pro-
postas que prevéem a garantia dos mi-
cronutrientes pelo teor total e pelo teor
solivel em 4cido citrico a 2% e a opgao
para garantir o teor solivel em 4gua para
produtos granulados. A parcela do teor
total que podera ser soldvel em 4cido ci-
trico a 2%, no entanto, ainda ird depen-
der de novos estudos.

SLC REVELA EXPERIENCIA

O uso de técnicas que levam em con-

sideracdo o nivel de adubacio e os ti-
pos de manejo adequados as varieda-
des de soja é determinante para a pro-
dutividade da lavoura. No caso da SLC
Agricola, que possui diversas fazendas
localizadas em dreas estratégicas do
pais, as experiéncias se revelaram pro-
missoras e seus resultados vém norte-
ando as tecnologias empregadas a cada
safra.

Segundo o coordenador de planeja-
mento agricola da empresa, Aurélio Pa-
vinato, a filosofia de adubac¢do com mi-
cronutrientes nas lavouras de soja, mi-
lho e algoddo ocorre via adubagdo de
base com complementacio via aduba-
¢do foliar. Ele explica que o processo
adotado pela SLC no que se refere ao
sistema de controle da adubagdo por

Espécies de cobertura verde (acima) favorecem o desenvolvimento de
plantas sadias (abaixo)

micronutrientes engloba andlise do solo,
foliar, além de levar em consideracao 0s
sintomas visuais, os indices de produti-
vidade e, mais recentemente, a exporta-
¢do de nutrientes. “Nesse processo, ti-
ramos duas ou trés amostras por fazen-
da e medimos a quantidade de nutrien-
tes que estd sendo exportada”, afirmou.
De uma forma geral, avaliou Pavinato,
os micronutrientes estdo contribuindo
significativamente para o ganho de pro-
dutividade. “A aplicacdo foliar tem se
mostrado eficaz e econémica, uma Vez
que supre uniformemente os nutrientes
as plantas”, ponderou. No entanto, dei-
xou um alerta sobre a necessidade de
aperfeicoamento do sistema de contro-
le de qualidade e padronizacio desses
produtos.

TECNOLOGIA EM EVOLUCAO
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CENARIO

A IPARTICIPACAO DA MULHER

Semindrio promovido pela Federagio da
Agricultura no Rio Grande do Sul (Farsul)
debate e incentiva um maior engajamento
das produtoras nos negocios rurais

Luciana Radicione

O crescente envolvimento das mu-
lheres no comando de proprie-
dades rurais é notado em todas
as regides do Brasil. Um bom exemplo
dessa perseveranca e desse engajamento
vem do Tocantins. L4 a empresaria rural
Kétia Abreu toca h4 14 anos propriedade
deixada como heranca pelo marido. “Tudo
foi por acaso, mas deu certo. Infelizmen-
te, sdo raras as mulheres que entram na
atividade rural pelo amor, entram, sim,
pela dor”, costuma dizer. A morte do ma-
rido obrigou-a a se inteirar dos assuntos
da fazenda. “Na época, s6 conhecia a sede
da fazenda”, afirmou. O sucesso foi tanto
que em bem pouco tempo Kitia ja assu-
mia a presidéncia da Federacio da Agri-
cultura do Tocantis e conquistava uma
vaga como deputada federal pelo PFL,
sendo a primeira mulher a assumir uma
entidade agricola de dmbito nacional.
Além de fortalecer a participacio femini-
na nos negécios agricolas, uma de suas
primeiras acdes a frente da federacio foi
pintar de cor-de-rosa todas as sedes dos
sindicatos rurais do Estado.

A presenca da produtora rural e parla-
mentar no Rio Grande do Sul reuniu no
final de junho, na Farsul, em Porto Ale-
gre/RS, dezenas de produtoras rurais in-
teressadas em expandir e fortificar sua
atuag¢@o junto ao campo. Como incentivo,
ouviram a histéria de sucesso narrada pela
deputada que, entre outras coisas, afirmou
que atualmente, as mulheres que ocupam
cargos de qualquer natureza, no apenas
ligados ao campo, estdo sendo respeita-
das. No semindrio “O despertar de uma
nova era: vis@o, misso e atuacao da pro-
dutora rural”, a Comissiao das Produtoras
Rurais da Farsul, presidida por Zénia Ara-
nha da Silveira, teve o objetivo de mobili-
zar as produtoras para uma abordagem
mais politica da sociedade. Segundo o
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A deputada federal Kdtia Abreu (no detalhe), ao lado do presidente da Farsul Carlos Sperotto (no centro
da mesa), abordou a importincia do fortalecimento da agdo feminina na tomada de decisdes

presidente da Farsul, Carlos Sperotto, é
fundamental que a mulher participe de
todo o cendrio do agronegdcio. “Hoje, ela
tem uma participa¢do ndo sé no lado pro-
dutivo, mas também no patrimonial”, des-
tacou o dirigente.

Refis Rural — A forte atuagdo da de-
putada Katia Abreu nos assuntos ligados
ao campo, especialmente no que se refere
as dividas agricolas, recentemente lhe ga-
rantiu o posto de presidente da Frente Par-
lamentar da Agricultura da Camara dos
Deputados. Conforme ela, no inicio deste
més deverd ser apresentada ao presidente
Fernando Henrique Cardoso uma proposta
unica da Comissao de Agricultura da Ci-
mara Federal para o endividamento dos
produtores brasileiros. “Vamos condensar
as propostas para que tenham chances de
aprovacgao”, disse. Como relatora do pro-
jeto de lei do deputado gaicho Augusto
Nardes (PPB), que trata do refinanciamen-
to das dividas (Refis Rural), a parlamen-
tar classificou a proposta como ideal, mas
viu dificuldades na sua aprovagdo. “O
maior entrave € o item que fala da com-

provacido de renda para ser beneficiado
pelo Refis, ja que apenas 35% dos produ-
tores rurais brasileiros tém renda positi-
va”, salientou a deputada.

Para o economista Mauro Rezende
Lopes, do Centro de Estudos Agricolas da
Fundacdo Getilio Vargas (FGV) e autor
do livro Agricultura Politica, editado pela
Embrapa, as mulheres estdo desperdican-
do sua forga politica, justo no momento
em que a figura do produtor rural estd
muito desgastada no Brasil. Ele compro-
va isso em nimeros. “Cerca de 61% dos
estabelecimentos rurais tém menos de
dois saldrios minimos de renda mensal
e em 4/5 das propriedades a atividade
agricola € deficitdria”, alertou. “Os pro-
dutores rurais, atualmente, sdo incapazes
de diagnosticar as causas reais do seu em-
pobrecimento. Sabe-se que ndo ha poten-
cial politico para reverter esse quadro”,
afirmou. “Devido ao momento atual de
desgaste da atividade rural, esse movimen-
to da Farsul € historico, pois busca revita-
lizar a figura do agricultor com a mulher
a frente”, complementou. Ej
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PLATAFORMA PARA COLHEITA DE MILHO
VENCE TUDO

¢ Chassi universal, acoplavel em todas as
marcas e modelos de colheitadeiras.
IDEAL - JOHN DEERE - SLC - MF -
AGCO ALLIS - NEW HOLLAND - CASE

¢ Caixa de transmissd@o com
engrenagens cdnicas temperadas
e retificadas, banhadas a dleo.

TROFEL PRATA

@ Angulo de 20°(graus) de ataque ao solo,
o menor do mercado, que garante o menor
indice de perda de espigas na lavoura.

¢ Acompanha peneira superior do
milho e fechamento de cilindro.

¢Fabricadas de 3 a 14 linhas com
espagamentos variaveis de
50 a 90cm entre linhas.

4 Ganhadora do prémio Gerdau
Melhores da Terra, na Expointer 2000
categoria destaque.

[ E o Unico no mundo no qual a
PULVERIZACAO E FEITA DE BAIXO
PARA CIMA.

Isto ocorre gracgas ao sistema de
deslizamento sobre as plantas que,

depois de receber a passagem do SPAR,
forma uma espécie de curvatura, devido
a0 seu peso e a resisténcia que as plantas
oferecem durante sua passagem.
Voltando a sua posigao normal nas plantas
recebem uma aplicacéo uniforme do
produto, tanto por baixo quanto por cima
das folhas. Este sistema de pulverizacéo

€ acionado por dois tratores, podendo ser
utilizado um ou dois pulverizadores.

Patente requerida junto INPI

MODELOS DISPONIVEIS
SPAR | 20x2 | 25x2 | 30x2 | 40x2 | 50x2
40m|50m |60m | B80m| 100 m

STAPELBROEK & CIA. LTDA.
Ind. impl. Agricolas

Rua Emilio Favaretto, 625 - Caixa Postal 22 - Fone: 0(xx)54-332-1825 - Fax: 0(xx)54-332-2080
CEP 99470-000 - NAO-ME-TOQUE / RS - E-mail: vendas.stahar@dgnet.com.br
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FANTASMA DO APAGAO
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Mesmo assim riessa Jfase iicial, o setor primdrio — que consonie
rgia gerada no pais — estd conseguindo
j d_ades 11ic1ais gemdas pelo racionamento

eter agmpecuéno usando toda
, flexibilidade da produgao que
“lhe € caracteristica, estd conse-
guindo superar as dificuldades iniciais
geradas com o racionamento da energia  retragdo no consumo dos ahmentos por - con
elétrica, demonstrando que estd fazendo  conta da crise econdémica, trazida coma o célculo da médlado consumo. C
muito bem o “dever de casa” imposto pelo  desaceleragio do setor industrial”, argu- resolugio os setores devem aprescmar um
governo federal. Segundo o chefe do De-  menta Vicente Nogueira. resultado menor ou igual a 40% entre a
partamento Técnico da Confederacio A resolugdo 20, de 26 de junho deste  soma dos quatro meses de maior consu-
Nacional da Agricultura (CNA), Vicente  ano, criou a chamada média mével para  mo mensal € a soma dos quatro meses de
Nogueira, as duas resolucdes de nimeros  fruticultura tropical, café, irrigacdo, adu-  maior consumo, num periodo de 12 me-

20 e 22, editadas pela Cimara de Ges- Ses.
tdo da Crise Energética A resolugdo n® 22, de 4 de ju-
(CGCE), amenizaram Uma das principais preocupacées recai nas lho, favorece ainda

dreas irrigadas |

A Granja

A GRANJA - 47



mais o setor agropecudrio, porque de-
termina que os cortes do fornecimento da
energia elétrica s6 acontecerdo depois que
o servigo for interrompido para o setor in-
dustrial e as residéncias. No mesmo nor-
mativo fica estabelecido que os consumi-
dores de até 100 kw/h néo sofrerdo cortes
de energia. Além disso, o produtor poderd
compensar a economia de energia futura-
mente quando ultrapassar a cota estipula-
da pela concessiondria.

Mas os produtores estdao reclamando
que o governo deveria estender ao agro-
negocio o beneficio da medicdo do con-
sumo global como estd sendo feito para
as industrias. De acordo com o técnico
da CNA, principalmente na zona rural,
muitas vezes, uma propriedade tem uma
série de medidores, por questdes operaci-
onais. Se forem aplicadas as regras para
cada um deles poderd ficar dificil os agri-
cultores e pecuaristas atenderem as me-
tas de consumo estipuladas pela empresa
fornecedora da energia. A CNA estd se
mobilizando para buscar uma flexibiliza-
cdo nestas exigéncias.Segundo o estudo
realizado pela confederac@o, o horario
mais critico no consumo da energia € o pe-
riodo da manha, enquanto que no horério
de pico para os demais setores (17h as 22h)
a demanda na propriedades rurais cai.

REFLEXOS

As medidas anunciadas pelo governo,
que atigem todo a cadeia produtiva, tém
reflexo direto também na propriedade ru-
ral. Os grios e oleaginosas precisam da
energia para secagem e armazenamento da
safra de verdo. Podem ocorrer perdas na
qualidade dos grios e mesmo do produto
se nao for garantido o suprimento adequa-
do de energia. Com a safra nacional 2000/
01 estimada em 97,4 milhdes de tonela-
das, a secagem e aeragdo serao impres-
cindiveis nos armazéns exigindo energia
adicional.

As lavouras irrigadas, por sua vez,
podem ficar comprometidas: possiveis
cortes, sem aviso prévio, afetam a irriga-
¢do . Para os dirigentes da Associacdo de
Produtores e Irrigantes do Oeste da Bahia
(AIBA), por exemplo, que retine 1.023 as-
sociados, “qualquer mudanca no sistema
atual de oferta de energia causard prejui-
zos irrepardveis na atividade da regido”.
Os associados estdo em uma drea planta-
da de 67 mil hectares irrigados, princi-
palmente nos municipios de Barreiras e
Luis Eduardo Magalhédes. Portanto, a re-
ducio no tempo do funcionamento dos pi-
vOs centrais afetaria o desenvolvimento
das culturas pois estas dependem da re-
gularidade da d4gua. A AIBA garante, e ja
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passou estas informagdes aos 6rgaos com-
petentes, que os produtores da regido ja
fazem racionamento de energia no hora-
rio de pico de consumo.

J4 as hortaligas precisam da energia
para a irrigacdo e com a interrupcdo no
fornecimento da dgua haverd atraso nas
culturas e conseqiiente aumento no custo
da producéo. Enquanto as flores necessi-
tam dos aquecedores e da iluminagdo arti-
ficial para a induc¢@o do florescimento.

As agroindustrias também estdo de
sobreaviso. O presidente da Associag¢do
Brasileira das Indiistrias de Oleos Vege-
tais (Abiove), Carlo Lovatelli, disse que
por enquanto estd sendo possivel adminis-
trar a situacio sem maiores sobressaltos,
porque cada empresa estd fazendo o pos-
sivel para racionalizar o consumo, quer
seja acionando geradores para nao preci-
sar parar ou substituindo a energia elétri-
ca. Mas reconhece que ainda assim have-
rd uma perda entre 700 a 800 mil tonela-
das da producio das quais 625 mil serdo
de farelo e o restante de éleo. O prejuizo
cambial serda da ordem de US$ 140 mi-
Ihdes.

Segundo o empresério, 0 maior proble-
ma no caso do complexo soja s@o os refi-
nadores que tém a inércia nos equipamen-
tos, pois eles demoram a aquecer até que o
produto possa ser processado. Alguns ji
estdo reutilizando o vapor gerado durante
o refino como fonte alternativa de energia.
Nas regides onde ndo hé geragio da ener-
gia, poderd ocorrer parada no processo pro-
dutivo durante o pico da producio. Atual-
mente, o parque industrial da regifio Sul j&
convive com uma ociosidade de 40% por-
que os plantadores estdo se transferindo
para o Centro-Oeste, onde a oferta de ener-
gia elétrica é menor e com isso a industri-
alizacdo € mais dificil.

A Associagio Nacional para Difusdo
de Adubos (Anda), atenta as a¢Oes do go-
verno federal, enviou documento ao gover-
no em que aponta graves consequéncias
para o abastecimento de fertilizantes no
campo. A preocupagéo € quanto a uma pos-
sivel reducio na fabricacdo de fertilizan-
tes no pais, que poderia chegar a 48%, jus-
tamente no perfodo de pico. Conforme a
direcio da Anda, o mercado de fertilizan-
tes apresenta forte sazonalidade, com pi-
cos de produgdo ocorrendo no periodo
agosto-novembro de cada ano — superior a
50% da demanda atual, que € de 16 mi-
IhGes de toneladas.

Mas, entre as atividades rurais, as mai-
ores preocupacdes se concentram na avi-
cultura e suinocultura nos quais a falta de
energia traz dois problemas: falta de ven-
tilacdo afetando os animais nas regides
mais quentes e mortalidade quando sdo fi-

Investimento em pequenas centrais hidroelétricas....

Ihotes e precisam do aquecimento.

No caso da captacio da dgua e da ra-
¢do, é possivel o escalonamento desde que
os criadores sejam avisados do hordrio e
duragdo dos cortes da energia. As granjas
de maneira geral ndo estdo preparadas para
interrupgdes no fornecimento da energia.

Poucas delas tém sistemas de emergén-
cia ou geradores. No caso dos suinos, deve
ser levado em conta 0 aumento no nime-
ro de animais alojados, devido ao bom rit-
mo das exportagdes de carne suina. Jd no
caso da avicultura de postura e corte, o
levantamento da CNA mostra que 0s pin-
tinhos precisam de aquecimento 24 horas




.............. afastam os riscos de racionamento de energia

nos primeiros dias de vida, do contrério,
amortalidade pode chegar a 100%. A cap-
tacdo e a distribuicdo da dgua é suficien-
te para apenas trés horas de consumo, por-
que os volumes utilizados sdo muito gran-
des.

Nos sistemas integrados, a paralisagdo
ou diminui¢o do abate vai obrigar os avi-
cultores a cortarem a producdo e aumentar
0s custos, quer pela diminuicio na produ-
tividade/drea quanto pelo aumento no tem-
po de engorda. A produgio de ragio pode-
ra ser afetada. Os criatérios ndo estdo pre-
parados para cortes de energia e poucos
estabelecimentos tém sistemas alternativos

Ana Esteves

Segundo a Abiove, cada empresa estd fazendo o
possivel para racionalizar o consumo

de geracdo de eletricidade. A tendéncia é
de crescimento no alojamento dos pintos
em decorréncia da elevagdo das exporta-
¢Oes de frangos, o que vai resultar em maior
demanda por energia.

Na pecudria leiteira o maior agravante
é com o resfriamento do leite, porque 70%
da produgdo nacional € resfriada na pro-
priedade. Mas a ordenha mecanica também
poderd ser afetada.

SOLUCOES

O presidente da Sociedade Rural Bra-
sileira (SRB), Luiz Hafers, acredita que a
agricultura pode colaborar ainda mais com
o racionamento com o aproveitamento dos
residuos de todas as culturas e ndo apenas
com o bagago da cana-de-aglicar como esta
acontecendo. No Rio Grande do Sul jé estd
sendo analisada a utilizagfio da casca do
arroz para a combustdo. Segundo ele, a
energia solar e do vento (edlica) precisam
ser melhor aproveitadas pelos produtores.
“O racionamento deve ser encarado de uma
maneira mais ampla com solucdes de mé-
dio e longo prazos, que podem ser dadas

Divulgagio

A Granja

pela agricultura. Na avaliacdo de Hafers,
da para reduzir um pouco o consumo de
energia e o que foi feito até agora valeu a
pena, porque ainda existe desperdicio.

A Comissdo de Café da Federacao da
Agricultura do Estado de S&do Paulo (Fa-
esp) estd fazendo a sua parte e sugerindo
aos cafeicultores a utilizagdo de terreiros
para a secagem manual do grido como al-
ternativa para economizar energia elétri-
ca. Sendo assim, a possibilidade de reter a
colheita estd sendo avaliada. Um dos en-
traves, além da demora no método, € o tem-
po — pois € preciso muito sol forte. Além
dos secadores, o setor também recruta o
descascador, equipamento movido a ele-
tricidade e responsavel por deixar o grao
pronto para ser comercializado no merca-
do.

COMPLICACOES

Mas uma fonte do governo, que ndo
quis se identificar, prevé situagdo dificil
para 0 campo com O racionamento € a re-
duc@o drastica dos investimentos na ele-
trificagdo rural. De 96 a 98 foram aplica-
dos R$ 25 milhdes nesta drea, entre 99 € 0
ano passado R$ 18 milhGes e para 2001
ndo existe previsdo de orcamento no Mi-
nistério da Agricultura. As concessiondri-
as de seu lado aplicam R$ 30 milhdes/ano
e 0 Ministério das Minas e Energia, R$ 80
milhdes.

O mesmo técnico do governo garante
que os produtores sempre fizeram econo-
mia nas residéncias e que a questio sdo o0s
equipamentos que movem a producdo. Mas
agora tém de usar o diesel para continuar
operando normalmente o bombeamento da
dgua, arefrigeracio do leite e os pivds cen-
trais gastando dez vezes mais comparado
ao custo da eletricidade. Deu outro exem-
plo: o agricultor que produz mil sacas de
50 quilos de arroz por ano, contando com
o diesel e a gasolina, pode produzir 1.700
sacas com a energia elétrica para mover
0s equipamentos.

Em 1983/84 conta a fonte, o Grupo
Executivo da Eletrificacdo Rural do MA
fez um estudo em conjunto coma USPe a
Universidade Federal de Itajubd (MG),
mostrando que no Sudeste e Centro-Oeste
se fossem instaladas muitas Pequenas Cen-
trais Hidrelétricas (PCH) o Brasil teria
suprimento de energia até o ano 2050. Mas
com o fim da ditadura militar e o inicio do
governo José Sarney tudo foi deixado de
lado e os financiamentos dos bancos Mun-
dial e Interamericano ndo foram renova-
dos. [
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ASTAGENS

AZEVIEN [E © SUPERSTAR NO

Ito indice de proteinas, boa di-

gestibilidade e excelente resse-

meadura natural. E por essas e
outras razdes que os produtores da Re-
gido Sul escolheram o azevém (Lolium
multiflorum) como o superstar das pas-
tagens de inverno. De acordo com o zoo-
tecnista da Nutrir Genética e Nutricfo,
Winston Giardini, o cereal tem Gtimo de-
sempenho em temperaturas baixas e pos-
sibilita ganho de peso em até 1 kg por
dia, além de boa producdo de leite. Ori-
gindria do Mediterraneo, sul da Europa
e norte da Africa, trata-se de uma grami-
nea com folhas finas e tenras, que pode
atingir até 1,2 m de altura. “A densidade
de sementes varia de 35 kg a 40 kg por
hectare”, explica Giardini.

O azevém desenvolve-se rapidamente
em qualquer tipo de solo, mas para propor-
cionar grandes rendimentos prefere os ar-
gilosos, férteis e imidos. “Para o plantio, é
importante um cuidado especial na hora do
preparo do solo. Depois de cada utilizacdo
do pastejo, ele deve ser adubado com ni-
trogénio”, informa o engenheiro agréno-
mo e professor da Departamento de Plan-
tas Forrageiras e Agrometeorologia da Uni-
versidade Federal do Rio Grande do Sul
(UFRGS), Miguel Dall’Agnol. Segundo
ele, a primeira utilizacdo do azevém pode
ser realizada quando ele estiver com tama-
nho oscilando entre 25 e 30 cm de altura.
“O gado deve ser colocado no pasto quan-
do ele estiver bem estabelecido para que

ndo ocorra o arranque da planta e retirado
quando o residuo estiver entre 10 e 12 cm,
0 que proporciona uma maior producdo”,
explica.

No caso da fenagdo, os cortes devem
ser efetuados antes da floragdo, sendo o
primeiro aproximadamente aos 90 dias
ap6s a semeadura e o segundo, de 40 a
50 dias ap6s o primeiro. As demais bro-
tacdes sdo utilizadas com pastejo direto
e podem apresentar rendimento entre 25

oCa

¢ C e

e 30 toneladas por hectare de massa verde.

Giardini ressalta ainda que o azevém,
ao contrério de outras forrageiras de in-
VErno como a aveia preta (Avena strigo-
sa) — com plantio entre marco e abril e
colheita em junho — , € plantado justa-
mente no final de junho e colhido até no-
vembro. “Mas isso ndo é desvantagem,
ja que é possivel realizar a consorciagio
do azevém com a aveia, o que resulta no
aumento da producio e da época de uti-

~F% L3

Graminea tem étimo desempenho em temperaturas baixas e em solos argilosos, férteis e timidos
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lizac@o da forrageira”, detalha. A propor-
cdo ideal para o plantio é de 40 kg de
aveia para 60 kg de azevém. Quando ela
estd no ponto, ele ainda estd pequeno,
além do que, quando ocorrem os chama-
dos “veranicos”— aumento das tempera-
turas em pleno inverno —, a aveia prote-
ge o0 azevém do calor.

Outra grande vantagem é que, em
muitos casos, os produtores ndo precisam
se preocupar com o replantio dessa gra-

Divulgagio

S D L 3 TS ~ W
Consdrcio do azevém e da aveia preta: aumento
de produgao e época de utilizagdo da forrageira

minea. “Se o solo for bem manejado, ela
nio precisa ser plantada todo ano, pois
tem grande potencial de ressemeadura
natural, ou seja nasce sozinha”, comple-
ta Dall’ Agnol.

No Rio Grande do Sul, em cerca de
60 dias desde o plantio, o azevém ji estd
pronto para o pastoreio. No Parand, o pro-
cesso ocorre em cerca de 90 dias.

Aveia preta — A segunda colocada
na preferéncia dos produtores € a aveia
preta, que assim como o azevém € uma
pastagem de boa qualidade, com alto in-
dice de proteina, étimo grau de digesti-
bilidade e que ndo deixa o solo exposto
a0 ressecamento e ao empraguejamento.
Segundo Giardini, a tinica desvantagem
€ que a producio de massa verde por drea
€ menor. “Por isso, ao plantar aveia pre-
ta, o agricultor deve privilegiar a quali-
dade e ndo a quantidade”, destaca. O zoo-
tecnista diz que esse cereal da pastoreio
cedo: de 45 a 48 dias em solo gaticho e
60 dias no Parand.

No caso da aveia, também é funda-
mental a adubagdo e a correcdo do solo
para uma ripida e uniforme germinacio
e um desenvolvimento satisfatério, nio
movimentando em demasia o solo para
evitar o seu ressecamento. “Tem de dar
comida para o cereal para que ele possa
alimentar o gado na medida certa”, diz.

Divulgagio

Segundo ele, a época ideal para colocar
o gado no pasto é quando a aveia esta
em folha, bem enraizada e ndo emborra-
chada. Além disso, é uma forrageira de
elevado potencial de producio, podendo
produzir até trés cortes, desde que ndo
lhe faltem nutrientes.

Dall’Agnol acrescenta que a semea-
dura da aveia deve ser feita preferencial-
mente no outono, com uma densidade de
sementes de 60 kg a 80 kg por hectare e
com um plantio em linhas espacadas de
30 a 40 cm. “Se for numa regiio mais
fria, o plantio deve ocorrer mais cedo,
em margo. Se for em regides mais quen-
tes, por exemplo, pode ser realizado em
abril.” A capacidade de engorda também
chega a 1 kg por dia.

Triticale e centeio — Na carona da
aveia preta e do azevém, aparecem o cen-
teio (Secale cereale) e o tricale. O pri-
meiro, origindrio da Asia, tem aspecto
semelhante ao da aveia e chega a atingir
1,10 metro de altura. De acordo com o
agronomo da UFRGS, esse tipo de for-
rageira € mais resistente ao frio do que a
aveia, mas, mesmo assim, pouco utiliza-
do no Rio Grande do Sul. “Ele também é
mais precoce. No Parand, dd pastejo em
45 dias”, diz. O centeio se desenvolve bem
em solos arenosos e secos, apresentando
boa resposta a adubacao quimica e orgé-
nica. A densidade de sementes esta esti-
mada entre 40 kg e 50 kg por hectare e
pode ser consorciada com azevém e aveia
preta. Jd o triticale, um hibrido entre trigo
e centeio, € mais comum no Parand e pode
ser realizado pastejo de 60 a 70 dias apds
o plantio. “Ele tem muita proteina, grao
leitoso, mas € pouco usado em pecudria.
A densidade de sementes fica em torno de
180 kg por hectare”, afirma Giardini. Ea
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AGROCENTRO SHOW

EVENTO GANHA FORCA NO CENTRO- OESTE

Em sua sequnda edicdo, a feira de negocios e tecnologias

ais de 200 negociagdes com
maquinas, equipamentos e in-
sumos agricolas. Esse é o resul-

tado da AgroCentro Show 2001, Feira de
Negocios e Tecnologias do Centro-Oes-
te, que aconteceu de 24 a 30 de julho, em
Goiania/GO. De acordo com o coordena-
dor geral do evento Edward Madureira
Brasil, as vendas foram animadoras. “Elas
revelam um grande potencial para negé-
cios, ja que além das transacdes realiza-
das durante a mostra foram alinhavadas
outras 300, concluidas diretamente nos re-
vendedores e distribuidores”, avaliou.
Mesmo assim, Madureira Brasil disse nio
estar satisfeito. “Essa € apenas a segunda
edicdo da feira, por isso queremos muito
mais”’, declarou.

Os resultados positivos nos negécios
revelam que a AgroCentro Show ji pode
ser considerada como o embrido de uma
grande feira nacional de agronegécios que
ao poucos se consolida na regido Centro-
Oeste. “E mais uma oportunidade de in-
tercimbio entre todos os agentes do setor
agropecudrio, com o objetivo de acelerar
e facilitar a modernizacio tecnoldgica da
atividade agropecudria na regido.”, desta-
cou Brasil. A proposta, segundo ele, é reu-
nir num unico local indistria, pesquisa,
revendedores e distribuidores, ensino, as-
sisténcia técnica e extensio rural e os pro-
dutores rurais, principalmente dos muni-
cipios agropecudrios das regides Centro-
Qeste e Brasil Central. “Dentro desse con-
texto, eles poderdo crescer profissional-
mente, evoluir e ampliar seus horizontes
ao ter contato dire-
to com 0 maquina-
rio, instrumentos e
ferramentas que vi-
abilizam a aplica-
cdo efetiva e utili-
zacdo correta dos
conhecimentos”,
ponderou.

Durante a se-
mana da feira fo-
ram apresentadas

A meta da organizagdo
¢ aumentar as
demonstracdes priticas
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quer crescer ainda mais

novas tecnologias em cultivares de rpilho,
soja, sorgo, algoddo e feijao, colheita de
graos, manejo de palhada, colheita de for-
rageiras e produgdo de mudasl de es?§cles
do cerrado. Nas demonstragoes praticas,
os participantes acompanharam atividades
nas dreas de caprino e ovmocultura' com
tipos de construgoes, sistf:mas _de'cnagz'io
e produgio média de leite, piscicultura
com demonstracdes sobre 0s sistemas de
produgdo de peixes para abate, avicultura
sobre a produgdo de poedeiras e frango
de corte e manejo sustentdvel do solo em
plari;ftlil-r Et—o'- Conforme Edward Madu-
reira Brasil a coordenag_:ﬁo do evento ja
estd ajustando as parcerias para a edlg_ﬁo
2002, propondo uma Integragdo maior
com as empresas expositoras, para que
elas tenham mais tempo para mobilizaggo
de seus clientes potenciais. “Vamos con-
vidar um ndmero maior de instituigdes
para realizar o deslocamento dos agrope-
cuaristas até o evento e a propra coorde-
nacio da feira estard estruturada de forma
mais eficaz, com uma equipe maior-, as-
Seggt(,l):la.me a proxima edi¢do os produto-
res rurais terdo a oportunidade de partici-

par de um programa n}‘ais completo de
demonstracoes praticas. Nesse ano foram
realizadas 40 atividades de camg_o » £l 150
hectares que reproduziam co Ig(c)iesém :
bientais e climatolégicas tipicas do Cer-

rado. Em 2002 elas podem passar para

100, conforme
pelas empresas

o interesse manifestado
expositoras € a programa-

célo dos semindrios, palestras e atividade
tecnoldgicas simultdneas e complementa-
res que ja estdo sendo articuladas”, afir-
mou a integrante da coordenagdo da Agro-
Centro Show, Giselle Ottoni. Serd reali-
zado ainda um trabalho de divulgagdo
mais intensa dos diversos segmentos do
evento para que 0s visitantes possam, com
antecedéncia, tomar decisdes e identificar
com precisiio suas demandas e expectati-
vas. “Desta forma eles aproveitario me-
lhor o tempo que passarem na feira”, ana-
lisou ela.

Rua do leite — A AgroCentro Show
2002 contari ainda com uma novidade
Proposta por técnicos da Embrapa. Trata-
se da “Rua do Leite”, que ird incrementar
as atividades relacionadas com as tecno-
logias de sanidade e nutri¢do animal, pro-
cessamento e armazenagem de carne, lei-
te, frutas e vegetais. A idéia & mostrar,
em plena atividade, todos 0s segmentos
da economia leiteira, da criacdo de be-
zerras 3 produgdo de laticinios, j4 que
Goids é a segunda maior produtora de
leite do pais, com 500 rpﬂhﬁes de litros
Por ano. O processo de Inspeciio sanitd-
r1a de alimentos de origeém animal e ve-
getal também poderd ST acompanhado
pelos participantes. )

A coordenagdo da feira desenyolveu
Uma estratégia especial para diferenciar a
feira de negécios € tecnologias ryrajs do
Centro-Qeste do eventos d0 mesmpo tipo-
“Em Goiénia, a parceria entre a Unjversi-
dade Federa] de Goids, a Federaggo da
Agricultura do Estado do Goids (FAEG):
o Sebrae e 3 Secre-
taria de Agricyltura,
Pecudria e Abasteci-
mento esta bygeando
uma participagﬁo
efetiva das indystri-
as NO Proceggg de
decisdo, aproyejtan-
do a experiéncig das
empresas que parti-
cipam de outras fei-
ras de negéciog para
melhorar nossgo enl-
preendimento”
% completa Madyreira
Brasil. 3
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Abertura de mercado esta mais préxima

egundo o titular do Servico Nacional de
Higiene e Qualidade Agroalimenticia
(Senasa), Bernardo Cané, a Argentina
voltard a exportar carne para Chile, Israel, Rus-
sia e Europa. Ele acredita que as condi¢cdes de
comercializaciio estio favoraveis em fungio
dos volumes mundiais, muito afetados pela
crise da vaca louca, e revelou que por enquanto
ndo tem novidades quanto a exportacdo para

os Estados Unidos. De acordo com ele, o pais
projeta exportar cerca de 500 mil toneladas
de carne anuais. Cané afirmou ainda que a pri-
meira etapa de vacina¢do do rebanho nacio-
nal ja foi concluida. Quanto aos recursos fi-
nanceiros da entidade, declarou que a Senasa
receberd uma quantia de US$ 3,5 milhdes des-
tinados ao pagamento da divida de aplicagdo
das vacinas.

Determinacao limita o movimento de gado

Depois de muitas idas e vindas, a Secreta-
ria de Agricultura da Argentina decidiu man-
ter a medida que limita o movimento de gado
no pais. A determinagio eliminou a possibili-
dade de realizar, em condi¢des normais, a tra-
dicional exposicdo da Sociedade Rural Argen-
tina, que ocorre hd mais de 100 anos. Os diri-
gentes da secretaria apresentaram uma propos-
ta alternativa que, para permitir a presenca dos
grandes campe&es em Palermo, dividird a
exposicdo em duas etapas. Na primeira, se-
rao realizados somente concursos de eqiiinos,
aves e carneiros, espécies nio suscetiveis a
aftosa. Logo apés, se as condigdes sanitdrias
permitirem, serd realizada uma segunda ex-

posic¢do apds o dia 15 de setembro, quando
ocorreria a eleicio dos campedes bovinos e
suinos.

Ofensiva a comercializacdo de produtos ilegais

A Justica realizou mais de 20 apreensoes nos ultimos meses, em estabelecimentos
agropecudrios e empresas distribuidoras de sementes. O objetivo é colocar um limite na
comercializac@o de produtos ilegais no pais, um flagelo que ja alcanga niveis preocupan-
tes e que desestabiliza a pesquisa e o desenvolvimento de novas variedades. As dentin-
cias foram feitas pela Associagcdo Argentina de Protecao as Obtencoes Vegetais (Arpov),
sem divida uma das maiores prejudicadas pelas acdes ilegais. De acordo com analistas
do setor, a evasio de impostos e direitos chega a US$ 200 milhdes anuais, o que significa
uma competi¢io desleal para as empresas que investiram em pesquisas. I

Oportunidade para os moinhos argentinos

A crise energética bra-
sileira tem ajudado os pro-
prietdrios de moinhos ar-
gentinos a tornar Seus ne-
g6cios mais rentdveis. So
na Regifio Nordeste do Bra-
sil, o racionamento fez com
que os moinhos trabalhas-
sem apenas meio turno.
Outros diminuiram a quan-
tidade de moagem ou pas-
Saram a realizar o processo
em Estados vizinhos. Den-

tro desse contexto, estima-
se que o crescimento dos
precos da farinha gere para
a Argentina um mercado
s6lido, preocupado em pro-
duzir farinha de alta quali-
dade para evitar que o Bra-
sil compre de outro pais. A
expectativa € que 0s moi-
nhos desenvolvam uma po-
litica agressiva de venda e
possam obter boas respos-
tas financeiras.

A Granja

A Granja
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CBACKRA

TRIGO

A iltima projecdo do Con-
selho Internacional de Grios
adianta que a relacdo estoque/
consumo mundial para a safra
2001/2002 seria 19,5% diante
dos 24,6% correspondentes ao
ciclo 2000/2001. Esse € um
dado positivo, embora traga
preocupagdes no que se refere
ao nivel de exportacoes de tri-
go do Brasil para a Argentina
devido ao pais e aos conflitos
existentes no Mercosul.

SOJA

As condigdes climdticas re-
lativamente adversas nas re-
gides produtoras de soja ame-
ricanas estdo provocando alta
de valores cotizdveis do produ-
to, que devem se manter até o
final de agosto, quando termi-
na o chamado “mercado climé-
tico”. A isso se agrega uma de-
manda fortalecida pela presen-
¢a da China. A preocupacio é
que, a médio prazo, os EUA fi-
nalmente alcancem uma colhei-
ta normal, que funcione com
fator de baixa na bolsa.

NOVILHO

E preciso agilizar a reaber-
tura dos mercados exportadores,
pois o pais estd destinando gran-
de parte da carne bovina, origi-
nalmente destinada ao mercado
externo, para 0 interrlo. No mo-
mento, 0s Pregos ndo acusam
maior oferta, mas a expectativa
é de que essa situacao nao deva
se manter por mais tempo.

LEITE

O prego a0 produtor se
mantém em torno de 18 cen-
tavos por litro, embora algu-
mas empresas comecem a dar
sinais de possiveis baixas a
curto prazo. Além disso, a
desvalorizagdo do real estd
proporcionando maior com-
petitividade ao produto argen-
tino. O mercado 1nte_rnac:1ona}
se sustenta com 0 leite em po
cotizado acima dos US$ 2 mil

por tonelada.




RIGULTURA E MEIO AMBIENTE

a década de 60, o governo fede-
ral criou um empréstimo compul-
sorio chamado “Obrigacoes da

Eletrobras”. Todos os consumidores de
energia elétrica eram obrigados a “empres-
tar” ao governo federal uma quantia igual
a uma pequena porcentagem do valor da
sua conta de luz, para a criagdo de um fun-
do destinado & construgdo de novas hidre-
létricas. Esse empréstimo, que constava
da conta de luz, era trocado por “obriga-
¢coes” que foram resgatadas com o correr
do tempo. At€ ai, tudo bem, nossos go-
vernantes, todos e de todas as tendéncias,
sao mestres em inventar novos tributos,
impostos e taxas.

Naregido de Campinas/SP, existe uma
Usina de Agucar, construida as margens
do Rio Jaguari, uma das mais antigas do
Estado de S&o Paulo. Essa usina, gracas a
visao de seus diretores, era auto-suficien-
te em energia elétrica; pequenas, mas efi-
cientes, turbinas hidriulicas, marca J. M.
Voith, geravam a energia necessdria para
os escritdrios, residéncias, oficinas e ca-
sas dos empregados. Na safra, algumas
turbinas a vapor, marca Siemens, geravam
energia suficiente para as atividades in-
dustriais, aproveitando a sobra de vapor
utilizado no processo de fabricacdo do
agticar. O sistema era tdo perfeito e equi-
librado que essa em-
presa, com milhares
de empregados, e,
mesmo crescendo
com o passar dos
anos, nao era ligada
ao setor puiblico de
distribuicao de ener-
gia. Quanto maior a
producdo, mais va-
por e, portanto, mais energia.

Em certa época, foram visitados por
fiscais da Eletrobras que queriam cobrar
a referida taxa; de nada adiantou a justifi-
cativa de que a energia era propria, nao
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BUR(R)OC

Dessas maquinas, guardo
algumas fotografias,
como prova de que a

burrice oficial ndo tem
medida ou fim!

José Mauricio de Toledo Murgel
Diretor do Instituto Rural de Meio Ambiente (IRMA)

R/ACIA

No detalhe, a marca das turbinas: “J. M. VOITH” A.G. - Germany”

oriunda de servico publico. A taxa é para
quem consome energia elétrica, diziam!
(Ainda bem que ndo lembraram das lan-
ternas a pilha ou os fardis dos automé-
veis...).

Como ndo havia possibilidade da ve-
rificac@o do consumo real, a Eletrobris re-
solveu taxar sobre o total da capacidade
instalada, hidrdulica
e a vapor. Nio foram
aceitos os argumen-
tos de que a capaci-
dade total tinha
grande folga, para
atender aos hordrios
de pico de consumo,
nado funcionando a
plena carga 24 horas
por dia, e que as turbinas a vapor s6 eram
utilizadas na safra, seis meses por ano.

Essa imposicao faria com que as taxas
superassem, em muito, o valor do consu-
mo real, o que fez com que a empresa,

por medida de economia, optasse por pa-
rar suas turbinas geradoras, hidraulicas e
a vapor e passasse a comprar energia elé-
trica da concessiondria oficial, recolhen-
do o valor correto das obrigactes da Ele-
trobrés!

Qual a garantia que a Eletrobras terd
de que as maquinas ndo serdo ativadas
as escondidas? Perguntaram. As taxas sé
nao seriam cobradas se os sistemas gera-
dores fossem ndo s6 desligados, mas des-
montados.

Assim foi feito. As pequenas turbinas,
verdadeiras joias de tecnologia, vindas da
Alemanha, no inicio do século XX, ainda
em perfeitas condigdes de funcionamen-
to, foram desmontadas e vendidas como
sucata.

Dessas maquinas, guardo algumas fo-
tografias, ndo tanto como lembranca de
pequenas ¢ perfeitas miniusinas, mas
como prova de que a burrice oficial ndo
tem medida ou fim! Fa

Divulgagio
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0 casamento entre o PD
e a biotecnologia

um mundo globalizado, onde a
N tecnologia avanca em ritmo de-

senfreado e o mercado estd cada
vez mais competitivo, surge uma pergun-
ta: trés décadas apds a introdugido do
plantio direto no Brasil, quais as técni-
cas e as formas de gestdo que os produ-
tores rurais devem adotar para continuar
crescendo e obtendo nimeros positivos
de produtividade? Algumas das respos-
tas foram dadas durante o 16° Semindrio
de Gramado com o tema “Depois do
Plantio Direto”, organizado pela Coope-
rativa dos Agricultores de Plantio Direto
(Cooplantio), que reuniu cerca de 750
pessoas na Serra gaudcha, entre os dias
27 e 29 de junho.

Um dos destaques do evento foi o
painel de biotecnologia que contou com
o relato de experiéncias de produtores e
técnicos de paises que ja trabalham com
a produgdo de Organismos Geneticamen-
te Modificados (OGM), ou transgénicos,
como sdo mais conhecidos. De acordo
com o engenheiro agrébnomo argentino e
fundador da Associagio Argentina de
Produtores de Plantio Direto, Roberto
Peiretti, o “casamento” entre o plantio
direto e as sementes geneticamente mo-
dificadas ndo pode ser considerado um
fator determinante para o sucesso da la-
voura, mas ajuda. “A producio se poten-
cializa, e os custos com defensivos dimi-

Temas atuais como a
transgenia tiveram
destaque durante o 16°
Semindrio de Gramado
— Depois do Plantio
Direto, que reuniu
produtores rurais e
técnicos dos Estados do
Rio Grande do Sul, de
Santa Catarina e do
Parand

Texto e fotos: Ana Esteves

nuem, pois as sementes sdo mais resis-
tentes a doencas. Sem falar nas possibi-
lidades de aumentar a competitividade e
nos beneficios ambientais com a reducdo
do uso de produtos quimicos”, explicou.

Para ele, as campanhas contra os
transgénicos sustentadas por entidades
ambientalistas como o Greenpeace nao
durardo muito tempo. “O papel dos eco-
logistas € defender as espécies, e a pri-

meira a ser defendida deve ser a huma-
na. Com o crescimento da populacio, a
tendéncia €, no futuro, faltar alimentos,
por isso precisamos encontrar saidas para
aumentar a producao. Os OGM sdo uma
dessas saidas”, frisou.

A utilizacdo de Organismos Geneti-
camente Modificados como solucio para
muitos problemas que tiram o sono dos
agricultores brasileiros também foi abor-
dada pelo sojicultor e presidente do Con-
selho Norte-Americano de Soja, Doug
Magnus. Uma pesquisa realizada recen-
temente revelou que 52% dos agriculto-
res americanos plantam soja transgénica
para aumentar a produtividade e contro-
lar ervas daninhas; 27%, para reduzir cus-
tos com herbicidas; 12%, para aumentar
a flexibilidade da planta; e 9%, pelo uso
facilitado de herbicidas, pois ndo preci-
sa misturar vérios produtos.

O engenheiro agrénomo e professor
da Universidade Federal do Rio Grande
do Sul (UFRGS), Luis Carlos Federizzi,
participou da abertura do painel de bio-
tecnologia e apresentou dados sobre a
histdria da genética e sobre como os cien-
tistas criam as plantas transgénicas. As-
sim como Magnus, ele destacou as van-
tagens de utilizar as plantas geneticamen-
te modificadas. “No caso da soja, por
exemplo, é possivel torni-la mais resis-
tente as pragas e aumentar os niveis de

TGirbo

69.5 sacas/ha

Em seus 1.500 ha de lavoura de soja, Vicente obteve o
resultado de 69,5 sacas/ha e foi o campedo em produtividade.

Nem seria preciso dizer que fertilizante ele usou.
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dcido oleico”, esclareceu. No que se re-
fere a possibilidade de cura de doengas,
por meio dos OGM, Federizzi citou as
experiéncias realizadas com o gene de
fumo em ratos, que criaram anticorpos
para o sarampo. “No futuro, ndo teremos
mais vacinas, e descobertas como essa
agregardo valor aos transgénicos”, res-
saltou. Para ele, o Brasil precisa estabe-
lecer uma visdo mais empreendedora e
realizar mudancas nos portfélios de pes-
quisa, direcionando-os para novas expe-
riéncias na drea dos OGM.

Diferencial — Na opinido do enge-
nheiro agrébnomo e produtor de soja em
Cruz Alta/RS, Claudio Macagnan, o agri-
cultor que no futuro quiser se destacar
no mercado, terd, obrigatoriamente, de
trabalhar com sementes geneticamente
modificadas. “Esse serd o grande dife-
rencial dos agricultores brasileiros. Infe-
lizmente, no nosso pais, os OGM ainda
ndo sdo usados em funcdo da lei, mas
vimos opinides de produtores como o
norte-americano que mostram que esse
panorama precisa mudar”, afirmou. O
produtor diz que o fato de o Brasil ficar

Roberto Peiretti, Luis Carlos Federizzi, Doug Magnus e David Greeen (da esquerda para a direita)

atras dessas tecnologias é preocupante.
“Temos de trabalhar a opinifo publica,
para que haja uma pressdo maior € o go-
verno libere o mais rdpido possivel o cul-
tivo dos transgénicos, para que os agri-
cultores possam usufruir de todos os be-
neficios dessas tecnologias, como a re-
dugdo de custos e de invasoras, maior ja-
nela de plantio e um melhor aproveita-
mento da mio-de-obra e do maquindrio”,
defendeu ele.

H4 15 anos, trabalhando com o plan-
tio direto, Macagnan conta com orgulho
que poderia escrever um livro sobre as
vantagens da técnica. “Ela foi positiva
ndo sé para nds produtores, que, além de

aumentar a produtividade, aumentaram
a eficiéncia, mas principalmente para o
meio ambiente, com o controle da ero-
sao”, disse. O produtor de Cruz Alta, que
antes do PD obtinha um rendimento mé-
dio de 35 sacas de soja por hectare, hoje
colhe acima de 45 sacas.

Produtor de arroz em Uruguaiana, o
agronomo Luiz Badaré Gonzalez tam-
bém destacou o painel sobre biotecnolo-
gia. Para ele, em bem pouco tempo, o
mundo inteiro estard utilizando plantas
transgénicas devido a redugédo de custos
e do impacto ambiental. “Nds, que vive-
mos no interior, ficamos perplexos quan-
do participamos de um evento desses e

I s reunides do Grupo de Intercambio
Técnico servem ainda para estimular
a realizagdo de intercambio de mdquinas
e tecnologias, muitas delas criadas pelos
proprios produtores. Sdo inovacées pito-
rescas, que muitas vezes surgem por aca-
so e pela simples necessidade de resolver
pequenos problemas do dia-a-dia. Um
exemplo é a adaptacdo de um “patim” na
semeadora sob plantio direto. “Para evi-
tar a formacdo de torrdes, que dificultam
a germinacdo das sementes, e a abertura
de grandes sulcos na hora de semear, o
agricultor adaptou uma espécie de “pa-
tim” nos lados do sulcador e dos discos
de semeadura, jd que as mdquinas dispo-
niveis ndo satisfaziam os requerimentos
para que o processo fosse bem-sucedido”,
explicou Gassen.
Outra engenhoca criada por um des-
ses “professores Pardal” do campo foi o
amostrador de solos. “Para garantir a in-
terpretagdo correta da fertilidade, tomar
a decisdo certa sobre a adubagdo e man-
ter o equilibrio nutricional, é preciso um
niimero elevado de unidades de amostras
e grande volume de terra, que torna im-
praticdvel a amostragem em condigdes de
lavoura”, explicou o engenheiro agréno-
mo Fldvio Haas. Ele criou um amostra-
dor do tipo “calador”, que permite agili-
l dade e precisdo na amostragem de solos
imidos e secos. Para a coleta de amos-
tras, o aparelho € pressionado para den-

Todo produtor tem

um pouco de professor Pardal

tro do solo, com o au-
xflio do pé e depois gi-
rado para o corte e a li-
beragdo da amostra
coletada. “Ele tem ga-
rantido grande confia- %
bilidade nos resultados §
de laboratdrios de and-
lise, seguranca na reco-
mendagdo de fertilizan- F,
tes, resultando em maior ©
renda para o agricul-
tor, além de ser mais
prdtico, pois diminui a
quantidade de terra coletada”, disse Haas.

Para incentivar ainda mais os produto-
res a colocar a criatividade em prdtica, a
Cooplantio aproveitou o evento para langar
o prémio “Plantando Idéias, Colhendo So-
lugbes”, que a partir do préximo ano serd
concedido aos inventores mais criativos. “0
objetivo € valorizar o agricultor que adapta
suas mdquinas e busca por conta propria So-
lugdes para seus problemas, além de disse-
minar essas idéias para os demais”, revelou
o vice-presidente da Cooplantio Daltro Ben-
venutti.

Certificado — Durante o 16° Semindrio
de Gramado, ele anunciou ainda o langamen-
to do selo de qualidade “Plantio Direto Ali-
mentos”, que a partir de 2003 deverd che-
gar a mesa dos consumidores, funcionando
como uma espécie de certificado de quali-
dade dos produtos. “E preciso conscienti-

—
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Adaptagdo do patim ou canoa na semeadora

oS e e A

Amostrador de solos
tipo calador

zar o agricultor da importdncia de ofere-
cer produtos de alta qualidade para o
consumidor. Para isso, vamos colocar em
prdtica um processo de rastreabilidade,
ou sefa, acompanhar desde a colocagdo
da semente no solo até a chegada desse
produto ao supermercado”, explicou Ben-
venutti. De acordo com ele, a Cooplantio
estd em fase de preparagdo dos agricul-
tores e formacdo dos técnicos que irdo
rastrear a producdo desses alimentos. O
presidente da cooperativa, Eurico Dorne-
les, afirmou que, para fazer “germinar a
semente do novo selo”, € preciso que os
associados trabalhem unidos. “Esse é um
beneficio para todos os produtores da
Cooplantio, que terdo a oportunidade de
levar os produtos do plantio direto para
um consumidor cada vez mais exigente”,
avaliou.




vemos a evolucdo tecnoldgica. Para so-
breviver, precisamos ter acesso a essas
informacdes e leva-las para o campo”,
acrescentou. Gonzalez conta que utiliza
o plantio direto hd 13 anos. “Ganhamos
com a racionalizagio de mio-de-obra,
maquindrio e com o aumento de produ-
tividade na ordem de 35% e rentabili-
dade de cerca de 40%”, revelou.

Apreensdo — Mas, para muitos agri-
cultores, a palavra transgénico ainda cau-
sa susto. “Na nossa regido, todo o mun-
do fala que nao planta sendo vai para a
cadeia”, afirmou o produtor de soja, mi-
lho e trigo em Xanxeré/SC, Gilberto
Toigo. “Eu, por enquanto, espero passar
mais um ano de pesquisa, conferir os nu-
meros de produtividade pelo mundo afo-
ra e, se a solugdo for a gente passar para
os transgénicos, tudo bem.” Toigo con-
corda que a semente geneticamente mo-
dificada traz menos custos, principal-
mente na hora de aplicar veneno na la-
voura. Mas, para ele, também ¢é impor-
tante falar no presente e nos beneficios
que o plantio direto tem trazido para to-
dos. “Had 16 anos, trabalho com PD, sem-
pre fazendo rotagdo de cultura, e ja con-
segui controlar o bicudo, o cupim e a
formiga”, afirmou. De acordo com ele,
na época do plantio convencional, mui-
tos agricultores achavam bonito olhar a
terra vermelha e gradeada. “Mas, quan-
do chovia, meu pai dizia: “Por que Deus
castiga s6 a mim” e descia toda a nossa
terra para o rio”, relembrou.

Além de aumentar a produtividade,
de 25 sacas por hectare para 55 na soja,
e 130 para 60 no milho, ele declara que
também economizou na utilizagdo de
6leo. “Antes, eu usava 2 mil litros de
6leo, hoje, com 500 litros, eu faco todo
o servi¢o.”

Técnica — Melhorar o processo de
semeadura e repor os nutrientes de acor-
do com a necessidade de cada espécie
cultivada. Para o gerente técnico da Co-

Y . 2 z R.17 25
Macagnan, de Cruz Alta/RS: o
futuro estd nas sementes
geneticamente modificadas

oplantio, Dirceu Gassen, esses sdo 0s
pontos-chave para que o produtor con-
siga aumentar a producgdo. “Precisamos
mudar a mentalidade dos agricultores no
que se refere a forma de semear e ali-
mentar sua lavoura”, ressaltou. No pri-
meiro caso, Gassen aconselha um aper-
feicoamento na distribuicdo de semen-
tes com a reduciio na velocidade de se-
meadura de 8km/h para 5 km/h e prepa-
racio do sulco, colocando a terra junto
com a semente. “Assim, garantimos a
absorgdo de dgua para iniciar o proces-
so de germinacgdo e na seqiiéncia de oxi-
genagdo. Essa € a 16gica que nos desen-
volvemos e que o agricultor deve seguir,
ou seja atender totalmente a necessida-
de da semente e da plantula”, explicou.
Qutro aspecto destacado por Gassen,
durante o painel técnico “Fatores Limi-
tantes na Producgdo de Soja, Milho, Ar-
roz e Pastagens, Alternativas de Solu-
¢ao”, estd relacionado a nutri¢do das
plantas. “O equilibrio nutricional é fun-
damental, e o que nés temos hoje na agri-
cultura é uma tradi¢iio de 30 anos utili-
zando as mesmas formulas de adubos,
repondo basicamente nitrogénio, fosfo-
ro e potdssio, quando algumas culturas

Gonzalez, de Uruguaiana/RS:
em pouco tempo, o mundo
estard usando transgénicos

Toigo, de Xanxeré/SC: para
muitos produtores, a transgenia
ainda causa um certo temor

extraem mais enxofre do que fésforo e
nés nio vemos isso”, afirma.

De acordo com ele, muitos produtores
afirmam estar adubando cada vez mais,
mas mesmo assim nao conseguem aumen-
tar a producdo. “O que ocorre € que ndo
adianta adubar se ndo se sabe exatamente
a real necessidade de cada planta. Para
isso, é preciso verificar em cada gleba qual
o elemento limitante mais importante, por-
que a necessidade do milho € diferente da
soja e do arroz”, afirmou.

O gerente técnico da Cooplantio conta
que todos esses assuntos tém sido deba-
tidos desde setembro do ano passado,
pelos Grupos de Intercimbio Técnico.
S@o 30 grupos, formados por agriculto-
res das culturas de soja e milho de todo o
RS. O objetivo € orientar o agricultor
sobre os mais variados problemas e bus-
car melhoria nas condicdes de trabalho e
producdo. A idéia, segundo ele, é com-
partilhar experiéncias entre agricultores
que tém conseguido bons indices de pro-
ducdo com aqueles que tém maiores di-
ficuldades. “Olhando o exemplo dos vi-
zinhos que fazem sucesso. E buscando
com eles as alternativas para melhorar a
produgdo”, afirmou. Fi
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GRIBUSINESS

Carlos Alberto Widonsck —
carlosw@bmf.com.br

Este artigo foi redigido
com dados disponiveis
em 19/07/2001

Alemanha, um dos

maiores produtores de
acticar de beterraba da
Unido Européia, anunciou
nesta semana que sua pro-
dugdo devera ser de 3,8 mi-
lhdes de toneladas na safra
2001/02, cerca de 3,8% in-
ferior que a safra passada.
Esse anuncio deu novamen-
te sustentacao aos rumores
de alguns traders interna-
cionais de que a safra de
Unido Européia devera ter
uma quebra acimade 10%.
Segundo levantamento de
algumas consultorias, o
rendimento industrial da
cana no Centro-Sul, no ini-
cio da safra estava por vol-
ta de 125 kg de ATR (acu-
car total recuperavel). En-
tretanto, segundo a Unica,
o rendimento no comeco de
julho j4 estaria bem proxi-

mo da safra passada (137 kg
ATR). Os vencimentos futu-
ros das bolsas de Londres e
Nova York, se mantiveram
firmes nesta semana, de-
monstrando uma boa deman-
da no mercado internacional
por agicar de vdrias origens
inclusive do Brasil (vide gri-
fico). No mercado interno
tem ganho expressdo, a fixa-
¢do de contratos entre usinas
e consumidores contra as te-
las da BM&F com a troca de
futuros no vencimento, seme-
lhante a uma operacio de ex-
portagdo. No mercado de 4l-
cool anidro, continua a preo-
cupagdo do setor quanto a
falta de produto na entressa-
fra, algumas consultorias,
apesar do movimento de ex-
portacio estar sendo expres-
sivo, ndo acreditam que de-
verd ocorrer tal fato. Os ven-
cimento futuros, depois de
trabalharem flat por algum
tempo, ao que parece esbo-
caram uma certa rea¢io, pro-
curando melhorar a correla-
cdo com o aglcar.

Conab
apresenta
levantamento

Plinio Penteado de
Camargo —
plinio@bmf.com.br
Este artigo foi redigido
com dados disponiveis
em 19/07/2001

mercado futuro de al-

goddo apresenta dois
meses com posi¢ao em aber-
to: outubro e dezembro. No
dia 18, out/01 fechou com
oferta de venda a US$§¢
38,00/1p e dez01 com com-
prador a US$ 36,00/1p e ven-
dedor a US$¢ 38,00/1p. No
disponivel, o indice Esalq —

BM&F permaneceu constante
em R$¢ 86,11/1p, embora pe-
quenas quantidades, segundo
alguns corretores, tenham sido
negociadas até a R$¢ 85,00/
Ip fob SP. Na bolsa de Nova
Iorque, out01 fechou a US$¢
40,60 (a menor cotacio do
periodo sob andlise foi no dia
13, a US$¢ 39,50). O indice
“A” da Cotlook depois de per-
manecer por virios dias em
US$¢ 46,00, foi fixado em
US$¢ 45,30.

A Conab publicou o resul-
tado do *“5° Levantamento da
Safra 2000/01” surpreenden-
do o mercado no que tange ao
quantitativo a ser produzido.
Hé muito tempo os agentes
tém estimado aquela cifra no
intervalo 850 — 870 mil tone-

Alcool anidro preocupa
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ladas. A estimativa da Conab
foi de 916 mil toneladas. Con-
firmando—se aquela estimati-
va, o crescimento da produgdo
serd de 30,8% em relagdo a
safra passada (de 700,3 mil
toneladas). Tal quantitativo
coloca o pais na posigio de
auto-suficiéncia pois supre
93% do consumo nacional,

" segundo o trabalho. Nos pro-

ximos dias o mercado devera
amadurecer as informacoes
publicadas pela Conab, rela-
tivas a safra em curso, quan-
do entéo voltaremos ao assun-
to neste informativo.

Com relagdo as operagoes
de aquisicdo de algoddo pelo
governo federal, a BM&F, na
qualidade de entidade aferido-
ra da classificagdo realizada

por outros 6rgios, tem cons-
tatado divergéncias, em ni-
vel nacional, da ordem de
40% das amostras classifi-
cadas. As amostras proveni-
entes do Estado de Goids
embora na sua maioria este-
ja no intervalo de tipos ad-
mitidos para aquelas opera-
¢coes — 4/5 — 7, tém sido re-
cusadas, em grande parte,
por apresentarem caracteris-
ticas de “manchados” e
“avermelhados”. Tais algo-
ddes que o mercado desagia
em funcdo de seu emprego
para fios de baixa qualida-
de hd muito ndo sdo aceitos
pela Conab, pois quando da
suarevenda ao mercado cau-
sam grandes prejuizos ao
governo.
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MILH O

Comercializacao abaixo
das expectativas

Luiz Cldudio Caffagni -
Iclaudio@bmf.com.br
Este artigo foi redigido
com dados disponiveis
em 19/07/2001

alta do milho observa-

da nas ultimas semanas
possui trés fatores explica-
tivos: a sazonalidade dos
precos gerada pela escassez
momentanea as vésperas da
colheita de volumes mais
expressivos de safrinha, a
expectativa de diminui¢io
de 20% na area da préxima
safra de verdo incentivando
areducdo de ofertas no mer-
cado disponivel e a susten-
tacdo das exportagdes gera-
da pela elevada taxa de cAm-
bio. Por outro lado, compra-
dores no mercado domésti-
co ficam a espera da inten-
sificacdo das colheitas de
safrinha, estimada em 6 mi-
Ihdes de toneladas pela Co-
nab, ndo se interessando em
carregar estoques. Nos esta-
dos de GO, MS e MT o pre-
¢o do milho ainda segue
abaixo, mas muito préximo,
dos precos de exercicio das
opgdes de venda do gover-
no, indicando o sucesso des-

se instrumento de politica agri-
cola em transferir parte da
oferta da safra para entressa-
fra. As empresas de producao
de sementes de milho ji dao
sinal de significativas quedas
nas vendas. Com 0 mesmo vo-
lume de alojamento de aves,
em relagfo ao ano passado, es-
pera-se que uma menor safra
de milho podera gerar descon-
forto nas estratégias de médio
prazo dos compradores. Em
19/07 o contrato de milho na
BM&F foi negociado a US$
4,54/sc para setembro/2001 e
US$ 4,90/sc para novembro/
2001.
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Mercado estavel

Sergio Beczkowski -
sergioib@bmf.com.br

Este artigo foi redigido com
dados disponiveis

em 17/07/2001

mercado, no periodo de

11/07 a 17/07 permane-
ceu relativamente estdvel,com
poucas noticias em termos de
fundamentos. Em Sao Paulo
houve ligeira alta na cotacdo
base Setembro/2001 a US$
57,10/saca em 17/11 e em
Nova lorque para mesma data
e base a US$¢ 54,10/1b. O su-
porte e resisténcia em Nova
Iorque se situaram respecti-
vamente a US$¢ 53,00/1b e
US$¢ 55,00/1b. Os estoques
certificados em Sio Paulo
atingiram 70 mil sacas e 3,63
milhdes de sacas em Nova
Iorque. A Green Coffee Asso-
ciation divulgou seu relatério
indicando um aumento de 82

mil sacas nos estoques ame-
ricanos. Segundo analistas
os altos estoques internos
acoplados a mesma situacio
nos paises consumidores,
ndao indicam perspectivas
muito boas para a recupera-
cdo dos precos, ainda mais
pela falta de noticias de cu-
nho climdtico. A tnica no-
ticia boa,neste dia 17/07 foi
a reversdo, pelo menos mo-
mentinea da cotacdo do dé-
lar. Esse recuo teoricamente
beneficia as cotacdes do café
em Dédlar. No mercado fisi-
co as cotacdes se comporta-
ram da seguinte maneira:
Bica Tipo 6 Dura a R$
119,00/saca, a Rio Tipo 7 a
R$ 90,00/saca e o Conillon
Tipo7 a R$ 52,00/saca. Na
exportacdo a qualidade Swe-
dish foi cotada a 14¢ abaixo
de setembro Nova Iorque
para embarque ago/set.
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pos seguidas altas ocor-

ridas na semana passa-
da as cotacOes cederam nes-
sa semana, de 16 a 20 de ju-
lho, na Bolsa de Chicago,
apOs divulgadas e confirma-
das pelo Servigo de Meteo-
rologia Americano as novas
previsoes climdticas com o
aumento de chuvas genera-
lizadas sobre o cinturfo de
producdo norte-americano.
Apenas na terca-feira, 17 de
julho, ocorreu uma alta por
conta do relatério do De-
partamento de Agricultura
dos EUA que acusou queda
de 4% da proporgdo de la-
vouras de soja em boas con-
di¢des, combinando ainda

com a incerteza sobre o cli-
ma norte-americano. O mer-
cado interno permanece em
apreensao, devido a volatili-
dade dos futuros em Chicago
e 0 cimbio, mesmo depois da
divulgagdo pela Conab de que
a safra 2000/2001 é a maior
da histéria nacional, cuja pro-
dutividade média alcangou
2.720 kg/ha e aumentou 1,3%

Banco do Brasil
lanca CPR
Financeira

Fabiana S. Perobelli -
fabianap @bmf.com.br
Este artigo foi redigido
com dados disponiveis
em 19/07/2001

Asccretaria de comércio
exterior divulgou o ba-
lanco das exportagdes de
carne bovina entre janeiro
e maio de 2001, quando se
registrou uma elevacdo de
28,39% em relacao ao mes-
mo periodo de 2000. As ex-
portacdes tém tido papel de
destaque no mercado ao ga-
rantir a rentabilidade aos
frigorificos, em funcdo da
estabilidade da demanda
por carne no mercado inter-
no. Os precos continuam
estdveis, o traseiro foi ne-

gociado a R$ 2,95/kg e o di-
anteiro a R$ 2,05/kg em 19
de julho.

O mercado de boi gordo
trabalhou entre 13 e 19 de ju-
lho estdvel, aguardando o de-
senrolar dos fatos que deter-
minardo os precos da entres-
safra. Isto €, o clima e a en-
trada dos bois confinados no
mercado, os efeitos das cri-
ses energética e da Argenti-
na, na renda. Os vencimen-
tos out/01 e nov/01 fecharam
em 18/07 aR$ 44,65/@ e R$
45,05/@. O mercado ja an-
tecipa o pico da entressafra
para novembro. Aqueles que
fizeram o spread out-nov ja
obtiveram rentabilidade.

Foi langado no dia 13/7 a
CPR financeira com liquida-
cdo pelo preco do vencimen-
to futuro BM&F na data de
vencimento do contrato. O
investidor que fizer a fixacdo
de contratos futuros na
BM&F reduzird o risco de

BOI GORDO

Mercado de clima oferece oportunidades

PRECOS FUTUROS E INDICADOR A VISTA
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em relacio a drea plantada na
safra passada. Outra noticia
que movimentou o mercado
foi divulgada pela Associag@o
Brasileira de Produtores de
Sementes que ressaltou que a
producio de sementes de soja
serd 21% inferior a do ano

passado. O Rio Grande do
Sul, que detém 20% do vo-
lume nacional, terd redugdo
de 35%, além disso, estima-
se que 60% da produgdo ja
tenha sido comercializada,
quando o indice desta épo-
ca é de 20%. ;

PRECOS FUTUROS E INDICADOR A VISTA
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oscilacao dos precos. A fixa-
cdo na BM&F permite a
transformacéo de uma renda
varidvel em renda fixa. A im-
portincia de tal langamento
deve-se ao fato de atrair para
o mercado agropecudrio os

Fundos de Investimento —

que poderdo financiar a pro-
dugido agropecudria.
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Conab estima reducao da
area em 11,7%

drea cultivado com ar-

roz em todo o Brasil de-
verd sofrer uma reducio de
11,7% na préxima safra, se-
gundo a Companhia Nacio-
nal de Abastecimento (Co-
nab), passando de 3,6 mil

hectares para 3,2 mil hecta-

res. O decréscimo se deve
principalmente em funcfo das
dificuldades na comercializa-
¢ao da dltima safra, onde os
precos pagos se mantiveram
estdveis e em patamares bai-
xos durante o periodo comer-
cial. Embora se evidencie
queda na produgdo, a Conab
ndo acredita no desabasteci-
mento interno em fung@o dos
elevados estoques publicos
do cereal que alcancam 2,2
milhdes de toneladas. O vo-
lume é suficiente para dois
meses de abastecimento. No
Rio Grande do Sul, o merca-
do de arroz se apresentou es-
tdvel nos tdltimos dias, com
precos do produto em casca
do tipo 1/58 inteiros na mé-
dia de R$ 16,00 a saca. Pou-
cos negocios foram efetua-
dos, prevalecendo o quadro
de retencdo do produto a es-
pera de pregos mais atrativos.
No inicio de julho, 0 governo
federal reunido com a cadeia
produtiva arrozeira do RS,
SC e MT, decidiu liberar qua-
tro leiloes de venda no Mato

Grosso totalizando 55 mil to-
neladas, no valor de R$ 16,00
a saca de arroz longo fino tipo
1. A meta do governo € evitar
a especulagao de pregos. O pri-
meiro leildo, realizado em 16
de julho passado, vendeu 51%
das 20,4 mil toneladas de ar-
roz ofertadas no Mato Grosso.
O preco médio ponderado ficou
em R$ 14,32 a saca de 60 qui-
los. O preco abaixo da média
do mercado, segundo o gover-
no, ocorreu em funcio da ele-
vada oferta de safras antigas.
O 4gio foi de até 11,99%, por
causa do valor R$ 16,86 no

produto tipo fino 2.
AGULHINHA EM CASCA
LONGO FINO — A VISTA

Regiao Valor (RS)
RS — Pelotas—FOB ......... 15,80
RS — Uruguaiana .............. 15,50
RS — Porto Alegre.............. 16,80
SC — Norte .. veeeeneee.. 15,00
PR - Apucarana CIF .. 23,50
SP - CIF...........................23,70

s estimativas do trigo in-

dicam que a drea semea-
da neste ano em todo o pais
serd de 1,534 milhdo de hec-
tares, o que significa um au-
mento de 4,5% em relacdo a
safra anterior, quando foram
cultivados 1,468 milhdo de
hectares. A produgdo prevista
pela Conab é de 2,845 milhdes
de toneladas, marcando um
aumento de mais de 70% em
relagdo a safra passada, ampla-
mente castigada pelas geadas.
No Parand, a semeadura atin-
giu 100% da é4rea estimada
para este ano, totalizando 840
mil hectares, de acordo com in-
formagdes do Departamento de
Economia Rural do Parand
(Deral). No Mato Grosso do
Sul, o governo langou no tlti-
mo més uma campanha com o
objetivo de tornar grande par-
te da produgdo de trigo colhida
neste ano seja usada como se-
mente para o proximo ano. O
Estado quer ampliar sua a sua
drea plantada com a lavoura
para 100 mil hectares. A drea
triticola no MS atualmente
chega a 50 mil hectares. No
Rio Grande do Sul, a situagio
climdtica prossegue favordvel
para a lavoura triticola. As la-
vouras apresentam-se sem
pragas e doengas, mas a au-
séncia de dias mais frios pre-

judicou um pouco o perfilha- 5M

mento das plantas.

g TRIGO ey
Producéao deve crescer 70%

agranja

Em seu relatério sobre o
plantio para a safra 2001/02,
0 USDA estimou a 4rea ocu-
pada com o cereal naquele
pais em 24,14 milhdes de
hectares, representando re-
ducio de 4,6% em relacdo
aos 25,31 milhoes de hecta-
res do ano anterior. Na Bol-
sa de Chicago, a cotacdo da
tonelada do cereal, para en-
trega em setembro (segunda
posicdo), no periodo das qua-
tro dltimas semanas (de 08/
06 a 06/07/2001), registrou
baixa de US$ 2,29 (2,27%),
caindo de US$ 100,95 para
US$ 98,66. Na mesma data
do ano anterior (06/07/
2000), o preco da tonelada,
naquele mercado de “com-
modities” agricolas, se situ-
ava em US$ 93,70 (5,03%
abaixo do valor atual).

l.-'m sefembro, na revista

) PLANEJAMENTO

wA SAFRA DE VERAO

m Seguro rural: empresas investem neste mercado
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Plano Safra 2001/2002 contara com RS 14,7 bilhoes

Plano Agricola e Pe-

cudrio 200172002 con-
tard com um total de R$ 14,7
bilhées, volume de recursos
30% acima dos R$ 11,3 bi-
lhées anunciados no ano pas-
sado. Considerando-se os re-
tornos e reempréstimos para
o financiamento rural, no ano
agricola 2001/2002, o fluxo
de recursos poderd alcancar
R$ 16,6 bilhédes. A verba fi-
nanciard as operagdes de cus-
teio e investimento dos agri-
cultores e ndo incluem os pro-
gramas especificos da agri-
cultura familiar. Além de au-
mentar a produtividade, a
producdo, a exportagdo agri-
cola e fomentar investimentos
regionais e setoriais, o gover-
no quer garantir a geragdo de
emprego e renda no campo.
Com a ampliacédo do crédito,
o ministro da Agricultura,

Fabrica da
Fosfertil amplia
producao de
fertilizantes

Fosfertil inaugura no

proximo més uma
unidade industrial de fer-
tilizantes em Cataldo /
GO. A idéia é ampliar em
25% a producdo anual de
1,3 milhdo de toneladas
de adubos.

A inauguracdo da fd-
brica, orcada em R$ 25
milhées, ird coincidir com
o inicio do plantio da sa-
fra de verdo no Centro-
Oeste e com o forte au-
mento da demanda por
fertilizantes na regido.
Com o empreendimento, o
parque industrial brasi-
leiro vai ultrapassar a
barreira das cinco mi-
lhaes de toneladas de con-
centrados fosfatados até o
final do ano.
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Marcus Vini-
cius Pratini de
Moraes (na
foto), quer es-
timular uma
producdo de
100 milhées
de toneladas
de graos. Dos
R3 14,7 bi-
lhées, R$ 11, 4
bilhdes serdo
liberados aos
produtores
com juros fi-
xos de 8,75%
ao ano, ou
seja, 78% dos recursos. Outros
R$ 3,3 bilhoes serdo financia-
dos com taxas diferenciadas
que irdo depender da fonte de
recursos. Além do aumento da
verba para custeio e investi-
mento, também foi ampliado o
volume de recursos para a co-

mercializa-
¢do da safra,
que contard
com R$ 3,1
bilhdes, 50%
amais do que
na safra ante-
rior. Os agri-
cultores terdo
um significa-
tivo aumento
do crédito
para custeio
. por benefici-
drio/ano, dos
principais
produtos. O
algoddo passard de R$ 300 mil
para R$ 400 mil, da soja de
R$ 100 mil para R$ 200 mil
no Centro-Oeste, Norte, sul do
Maranhdo, do Piauf e da
Bahia, e de R$ 60 mil para R$
150 mil nas demais regides do
pais. Para a fruticultura o li-

mite agora serd de R$ 150
mil, para a pecudria R$ 60
mil. O Plano Agricola de in-
vestimento terd R$ 2,2 bilhoes
para a continuagdo de pro-
gramas considerados priori-
tdrios. Entre eles estd o Pro-
solo, com limite de crédito de
R$ 80 mil, Propasto com RS
150 mil, Agiiicultura, com teto
de 80 mil, Fruticultura, com
R$ 100 mil, Proleite, contan-
do com R$ 60 mil. Novos pro-
gramas foram incluidos nos
recursos de investimento, com
destaque para R$ 100 milhées
para a constru¢do de arma-
zéns na fazenda e de R$ 30
milhdes para o setor da flori-
cultura. Para o Programa
Moderfrota, de incentivo a
compra de mdquinas agrico-
las, 0 governo injetou mais R$
900 milhdes de recursos para
empréstimos.

Expointer tera um dia inteiro para fechar negdcios

m dia especialmente

para concretizar nego-
cios. Essa € uma das novida-
des da 24 edicdo da Expo-
inter, maior feira agropecu-
dria da América Latina que
acontece de 25 de agosto a 2
de setembro, em Esteio/RS.
No ano em que o evento
completa o seu centendrio —
24 como exposicdo interna-
cional - o Governo do Esta-
do decidiu criar o Dia de
Negdcios com o objetivo de
facilitar as transagdes co-
merciais durante a feira.
“Fixamos o dia 28 de agos-
to, terca-feira, exclusiva-
mente para visitacdo dos cli-
entes dos setores de mdqui-
nas, equipamentos e imple-
mentos agricolas”, infor-
mou o secretdrio estadual da
agricultura José Hermeto
Hoffmann. Durante o lanca-
mento da Expointer, ele des-

tacou ainda a intengdo do
governo de concentrar es-
forcos para garantir a cria-
cdo de corredores sanitdri-
os, via Santa Catarina, para
o escoamento da producdo
gaticha. Mesmo sem os cor-
redores, o secretdrio garan-
tiu que a Expointer néo cor-
re riscos. “Mas poderemos
ter prejuizo de até 35% sem

a venda de
animais
para outros
Estados —
alertou
Hoffmann.

Confor-
me o presi-
dente da
Farsul,
Carlos Spe-
rotto, um
levanta-
mento pre-
come liminar da
entidade indica um acrésci-
mo de 20% sobre o niimero
de animais inscritos em
2000, chegando a mais de
sete mil participantes neste
ano. A expectativa, segundo
ele é de que a 24° Expointer
seja marcada por um clima
de trangiiilidade e entendi-
mento entre a Farsul e o go-
verno do estado.
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0 s 75 anos da Caterpillar no mundo foi comemorado com
o lancamento de um livro que retrata a trajetoria da em-
presa do setor de mdquinas. A publicacdo ndo conta apenas
essa jornada, mas a forma como surgiu o trator no mundo e
sua evolugdo ao longo dos tempos. Tudo comecou em 1925,
com a fusdo da C.L. Best Tractor Co. e a The Holt Manufactu-
ring Company, que formou a Caterpillar Tractor Co., uma
empresa da Califérnia. Em 1986 foi alterada a razdo social
da empresa para ser constituida como uma corporagdo de De-
laware, de nome Caterpillar Inc. No inicio eram fabricados
apenas cinco modelos de tratores e algumas ceifadeiras. Hoje
sdo mais de 300 produtos diferentes, incluindo motores e tur-
binas de cinco cavalos-vapor.

Fankhauser chega ao mercado
do Centro-Oeste

mento, metade foi garan-
tido antes da extin¢do da
Sudam. A Fankhauser,

Fankhauser, indiis-
tria de mdquinas de
Tuparendi/RS investiu R$

6 milhdes na abertura de
uma filial em Rondondpo-
lis/MT. A unidade de 6,5
mil metros quadrados vati
possibilitar a abertura de
150 empregos diretos na
regido. A empresa apro-
veitou a oportunidade
para se estabelecer no
Centro-Oeste em funcdo
de incentivos fiscais con-
cedidos pelo governo do
Mato Grosso. De acordo
com o diretor de marke-
ting da empresa, Jodo
Cervi, do total do investi-

que produz e exporta
plantadeiras, pulveriza-
dores e carretas granelei-
ras, pretende dobrar o fa-
turamento em até dois
anos atendendo toda a re-
gido e estados proximos.
A direcdo da empresa op-
tou pelo Centro-QOeste por
considerar a regido o
grande mercado para a
mecanizag¢do agricola,
com a vantagem logistica
da reducdo de custos com
transporte de matérias-
primas.

.

Claudio Bier
assume o Simers

C om as vendas aquecidas

no mercado interno e ex-
terno, o novo presidente do
Sindicato das Indiistrias de
Mdquinas e Implementos Agri-
colas (Simers), para a gestédo
200172004, Cldudio Affonso
Amoretti Bier (na foto) assu-
me o cargo em clima de oti-
mismo. Segundo ele, o impul-
so estd diretamente ligado ao
Moderfrota - que jd foi um su-
cesso no ano passado e pro-
mete para a safra 2001/2002,
a recuperac¢do dos precos
agricolas e a alta do délar. E
os niimeros do primeiro semes-
tre jd apontam essa tendéncia
positiva: as vendas totais de
mdquinas agricolas automo-
trizes de produgdo nacional fe-
charam em 19.373 unidades
contra as 15.191 registradas
no mesmo periodo do ano pas-
sado, o que significa um acrés-
cimo de 27,53% segundo da-
dos divulgados pela Anfavea.
Apesar da crise na Argentina,
um dos principais mercados de
exportagdo, a expectativas é
que o ano 2001 feche com um
crescimento médio de 15% aci-
ma dos jd comemorados 30%
alcangados no ano passado. As
filiadas ligadas ao Simers res-
pondem hoje por 53% da pro-
dugdo nacional de mdquinas e
implementos agricolas. A vice-
presidéncia do Simers serd
ocupada pelo ex-presidente
duardo Logemann.

e e
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O Instituto de Pesquisas e Es-
tudos Florestais (IPEF) rea-
liza de 14 a 16 de agosto 0 2°
Simposio Latino-americano
de Controle de Incéndios Flo-
restais e a 6° Reuniao Técni-

: ca Conjunta IPEF/FUPEF/

SIF de Controle de Incéndios
Florestais em Piracicaba/SP.
Informagoes pelo telefone
(19) 430-8602.

O Bio Agro Contact Brasil
20001, promovido pelo gover-
no do Parand, serd realizado
de 14 a 17 de agosto em Foz
do Iguagu. O objetivo do en-
contro € possibilitar um ambi-
ente de negécios para empre-
sas do setor agroalimentar e
fortalecer a colaboracao entre
a iniciativa privada, orgaos
pitblicos e institui¢ées de pes-
quisa, a fim de promover o de-
senvolvimento agroindustrial.
Informacées (41) 372-1177.

A Fundag¢do ABC, em con-
Junto com as cooperativas
Arapoti, Batavo e Castrolan-
da, realiza de 14 a 19 de
agosto o “Agroleite 20017,
evento que pretende reunir
toda a cadeia produtiva do
leite. O objetivo é abranger
desde a producdo primdria
até a distribuicao, passando
pelas tecnologias de produ-
¢do. Informagdes no site
www. castrolanda.com.br

O 2° Congresso Brasileiro de
Arroz Irrigado e a 2° Reunido
da Cultura do Arroz Irrigado
ocorrem simultaneamente de
20 a 23 de agosto no Centro
de Eventos da Fiergs, em Por-
to Alegre. No congresso serdo
tratados temas como tendénci-
as da agropecudria e alterna-
tivas de manejo para aumen-
tar a produtividade do arroz.
O encontro vai reunir pesqui-
sadores brasileiros e de paises
como Austrdlia, Colombia, Es-
tados Unidos, Finldndia. O
evento € promovido pelo Irga,
Epagri, Embrapa e Sociedade
Brasileira do Arroz Irrigado.
Informagaes pelo telefone (51)
3337-5144.
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Tomate fanny conquista mercado dos longa vida

Maior sabor, resis-
téncia e produtividade.
Essas sdo as principais
caracteristicas do fanny,
uma nova variedade de
tomate que estd chegan-
do no mercado. O hibri-
do desenvolvido pela
Royal Sluis, empresa '
holandesa do ramo de sementes de horta-
licas, tem o peso médio de 230 g e possi-
bilidade de alcancar uma produtividade de
até 5 mil caixas por hectares. Outra ca-
racteristica importante € a resisténcia ao
nematdide, uma das principais pragas do

tomateiro, um parasita
de solo que se aloja na
raiz, podendo compro-
meter até 50% da pro-
ducdo. Além disso, a
maior uniformidade do
fruto, que chega a atin-
gir marcas de 85% a
90% de tomates extra
AA, garante ao produtor precos 40% su-
periores a qualidade extra A. O bom en-
folhamento da planta dificulta o racha-
mento do fruto e as queimaduras do sol,
proporcionando ao agricultor menor per-
da de tomate no pé e na classificagdo.

Divulgagio

Beneficios dos transgénicos

Os beneficios da biotecnologia estdo s6 no comego. A afirmacio € da micro-
biologista da Universidade da Califérnia Judith Kjelstrom. Para ela, as plantas
geneticamente modificadas sfo a principal ferramenta para combater a fome e as
doencas, além de colaborar com a preservacdo ambiental. “Num futuro préximo,
elas poderdo, por exemplo, ajudar a retirar metais pesados da dgua”, argumentou.
Segundo Judith, hoje é possivel identificar genes e tranferi-los para outras plan-
tas com muito mais precisdo e seguranca nos resultados obtidos. “A biotecnolo-
gia foi importante para ajudar a economia havaiana, que na metade dos anos 90
teve suas lavouras de mamao devastadas pelo virus da mancha anelar”, afirmou.
Gragas a ela, desde 1998, o Estado do Havai utiliza mamao geneticamente modi-
ficado, com resisténcia ao virus, e conseguiu recuperar suas lavouras.

Técnica inédita inocula semente de alfafa

Peletizar e inocular sementes de alfafa deixou de ser um problema para os produ-
tores rurais brasileiros. Desde o inicio deste ano, a empresa paranaense Itapui, espe-
cializada na produgéo e no comércio do produto, vem realizando o processo, € 0 que

Divulgagio
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€ melhor, sem custos. De acordo com o pro-

prietdrio da empresa — tinica no pais a
desenvolver essa tecnologia —, Ade-
mir Honda, a inoculac@o e a pele-
tizacdo das sementes de alfafa
S80 necessdrias para Suprir a
cultura de nitrogénio, dispen-
sando a adubacio nitrogena-
da. “A alfafa é uma planta da
familia das leguminosas, pro-
vidas de um sistema de sim-
biose com bactérias do tipo
Rhizobium, que depois de ino-
culadas sdo capazes, por meio
das raizes, de fixar o nitrogénio
atmosférico”, explica. Segundo ele,
esse processo poderd colaborar para o
aumento da 4rea de cultivo da alfafa, co-

nhecida como a rainha das forrageiras.

Patente da Embrapa
revoluciona controle
biolégico

Uma patente internacional concedida
a Embrapa poderd revolucionar o con-
trole biol6égico mundial da lagarta da soja.
O processo desenvolvido pelas pesqui-
sadoras Claudia Medugno e Marina Les-
sa possibilitard a utilizac@o do virus Ba-
culovirus anticarsia, inimigo natural da
praga de forma efetiva, evitando que os
raios solares inativem a a¢@o inseticida
quando ele € aplicado na lavoura. Para
isso, foi realizada a modificagdo das pro-
priedades superficiais do virus — rever-
sdo do PH da sua cultura — com a cria-
¢do de uma camada protetora com carga
positiva. A partir de entiio, partindo-se
do principio de que cargas opostas se
atraem, particulas negativas, que funcio-
nam como filtros, recobrem-no e prote-
gem-no dos raios solares. Por meio des-
sa patente, a Embrapa poderéa licenciar
esse processo para outros paises, acarre-
tando retorno financeiro a empresa.

Comissao cria cddigo

de ética genética

A Comissdo Técnica Nacional em
Biosseguranca (CTNBio) pretende criar
um c6digo de ética de manipulagdo gené-
tica para evitar que os laboratdrios que rea-
lizam experiéncias com transgénicos des-
respeitem as normas instituidas no Brasil.
O diretor do Programa Nacional de Con-
servacdo da Biodiversidade e de Recur-
sos Genéticos do Ministério do Meio
Ambiente, Braulio Ferreira de Souza Dias,
relembrou que no pais estio proibidos o
cultivo, o plantio e a comercializagdo de
produtos geneticamente modificados. O
presidente da CTNBio, Esper Cavalhei-
ro, informou que a comissio trabalha ain-
da na criagdo de multas para quem trans-
gredir as condi¢des de seguranca. A pri-
meira reunifio para discutir o assunto de-
verd ocorrer nos dias 11 e 12 de agosto.
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OVIDADES NO MERGADO

I Vence Tudo lanca plataformas carregadeiras

de implementos agricolas Vence Tudo.
Os novos produtos sio equipados com
ldminas de corte constituidas em ago
1070 e 9 mm de espessura, sobre caixa
de ficil adaptacdo e dispositivo de de-
sarme da cagamba leve e de fécil opera-
¢do. As plataformas sdo perfeitas para ter-
ra-planagem, construcio de acudes e es-
tradas, conserto de terragos e limpeza de
cama de avidrio. Inddstria de Imple-
mentos Agricolas Vence Tudo Impor-
tacio e Exportacgio Ltda. Rodovia RS
223, km 53, Area Industrial, Ibirubs/
RS, fone (54) 324-1169, e-mail
vencetudo@pro.via-rs.com.br.
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J4 estdo a disposic¢iio do produtor ru-
ral as plataformas carregadeiras hidrdu-
licas PC-2000 e PC-1700, da industria

@ Rodeio é a nova pickup da GMB

A General Motors
do Brasil estd lancan-
do uma nova série de [
pickups para a Che- S
vrolet Silverado, S 10e £
Corsa. Trata-se da Sé- -
rie Rodeio, com deta-
lhes que remetam 2 at-
mosfera country. Dis-
pom’veis em quatro co-
res — branco, preto,
prata € verde — e]z}s
tém faixas laterais }
douradas adornadas &
com um cavalo. A
Chevrolet Silverado D20 vem com tra-
vas elétricas, alarme com a£:1qnamento
remoto, vidros e espellhos elétricos e ro-
das de aluminio. As p_lckuPs S10 c_abme
simples, com motorizagao 2,4 litro e

SV AL T

Corsa vém com rodas de aluminio. Ge-
neral Motors do Brasil, Av. Goids,
1805, CEP 09550-900, Sao Caetano do
Sul/SP, fone (11) 4234-6280, home page
www.gmnoticias.com.br

B Semeadora pneumatica chega ao Brasil

A Sfil Stara Amazone traz como
novidade para o mercado, a PSM
9000 Avant - a primeira semeadora
de precisdo pneumatica pantogréfi—
ca do Brasil. A principal caracteris-
tica do implemento € proporcionar
a menos distincia no caimento da se-
mente no solo: apenas 10cm. A se-
meadora permite ainda plantio com
profundidade uniforme, compactan-
do o centro da linha semeada com a
mesma densidade. A PSM 9000
também possibilita plantios de até 9km com total precisdo. Industrial Agricola
Fortaleza Importaciio e Exportacdo Ltda. RS 223, km 51, Ibirubd/RS, fone:
(54)324.1844, e-mail: sfilaz@annex.com.br.
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B Eixo made in Brasil
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A ZF do Brasil inicia neste ano a pro-
ducdo do primeiro modelo de eixo fabri-
cado no pais, o AS-2060. Com cilindro
integrado ao pistdo, o novo produto ofe-
rece maior facilidade de manutencio.
Outro diferencial é a presenca de dente-
amento gleason lapidado que proporcio-
na melhor contato e maior durabilidade
do conjunto coroa e pinhdao. O AS-2060
integra a familia AS-2000, que equipa
madquinas agricolas mias avangadas do
mundo como John Deere, Deutz, Steyr e
Same. ZF do Brasil, Av. Conde Zeppe-
lin, 1935, CEP 18103-000, Sorocaba/
SP, fone (15) 235.2525.

M Nova resina
contra pichacoes

A Acaquimica estd langando a Neo-
polipol, uma resina poliuretanica bi-com-
ponente de alto desempenho composta de
6leos vegetais, com excelente aderéncia
e resisténcia quimica e mecanica. O pro-
duto pode ser utilizado para revestimen-
to de pisos de concreto polido, lajotas e
pedras, além de assoalhos, tacos e par-
qués. A Neopolipol proporciona ainda
acabamento e impermeabiliza¢do de telhas
e tijolos e protecdo contra pichacdes. Aca-
quimica Ltda. Av. Eng°. Antonio Fran-
cisco de Paula Souza, n° 3999 Campi-
nas/SP, CEP 13043-540, fone (19) 3276-
9955, site www.acaquimica.com.br.

51'\'u!ga&;ir-1.

A GRANJA - 65



ONTO DE VISTA

Revisao judicial dos deébitos rurais

classe produtora rural do

pais vive um momento de

grande opressao, devido
ao alto volume de dividas rurais
apontado pelos agentes financia-
dores integrantes do Sistema Na-
cional de Crédito Rural, no pata-
mar aproximado de R$ 20 bi-
lhdes, segundo calculos desses
agentes financiadores.

O crédito rural no pais foi
institucionalizado pela Lei
4.829/65, que, por sua vez, foi
regulamentada pelo Decreto
58.380/66, Decreto-Lei 167/67
e pela Lei da Politica Agricola
—Lei8.171/91, comaLei 9.138/
95 — Lei de Securitizacd@o, que
abarca o PESA, por meio da Re-
solucdo n.® 2.471/98.

Conforme se depreende do

Péricles Araiijo Gracindo de Oliveira, graduado e especializado
pela USP/SP, € assessor juridico em crédito rural

lado pela Lei da Reforma Banca-
ria, Lei 4.595/64, mas esti sim in-
serto no Direito Civil, ESPECIFI-
CADAMENTE pela Lei 4.829/65,
sob a égide de normas de ordem
publica. Contrariamente, os con-
tratos bancdrios, regidos pela Lei
4.595/64, ja ndo sdo regidos por
normas de ordem piiblica, mas es-
tdo sob os comandos do principio
da livre contratag@o em suas limi-
tagOes legais, por normativos e
principios, o que diferencia subs-
tancialmente os dois caminhos a
que cada relacdo juridica estd
adstrita.

O judicidrio pétrio, por meio
do STI, que € o Tribunal maior,
em se tratando de matéria infra-
constitucional, hoje conhece pro-
fundamente o assunto, tendo ja
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art. 10° do Decreto-Lei 167/67, que espe-
cificamente discorreu sobre os “titulos”
de crédito rural, a cédula de crédito rural
€ titulo civil de destinacio, nfo se tratan-
do, portanto, em decorréncia da propria
determinacao legal, de titulo comercial.
Trata-se, sim, de titulo civil, posto que sua
funcdo, na mens legis, ao institucionali-
zar o crédito rural, seria, como o é, a pro-
ducdo de alimentos e, conseqiientemen-
te, 0 bem-estar social do povo e o ade-
quado abastecimento alimentar.

Assim, a filosofia contida nas leis de
crédito rural € a do fortalecimento do pro-
dutor rural. Conseqiientemente, a de pos-
sibilitar grande capacidade de produgio
de alimentos, em vista de o pais ser emi-
nentemente rural, ante ao fato de sua ex-
tensdo territorial ser de dimensdes conti-
nentais.

Entretanto, verificou-se, desde a im-
plantacdo do Sistema Nacional de Crédi-
to Rural, que ocorreu o fendmeno inver-
so: em vez de o produtor rural fortalecer-
se, quem se fortaleceu foi o agente finan-
ciador.

Isso se deu devido & ndo-aplicacio
correta das normas cogentes de crédito
rural. A legislacao de crédito rural é de
ordem piiblica, ndo pertencente ao Direi-
to Comercial Bancario, e sim ao Direito
Civil (art. 10 do Decreto — Lei 167/67). E
de ordem ptblica, pois na formacdo da
relacdo juridica — quando da assinatura

da cédula e/ou dos titulos de crédito rural
— ndo prevalece o principio da livre con-
tratagdo, restringida e limitada pelo prin-
cipio da boa-fé nos contratos e pelo regra-
mento do Cédigo de Defesa do Consumi-
dor (CDC), mas a vontade da autoridade
competente do Estado (a vontade publica
— artigos 4, 14 e 21 da Lei 4.829/65).

Em se tratando de crédito rural, a au-
toridade competente € o Conselho Mone-
tario Nacional (CMN), conforme expres-
samente elencado nos artigos 4° e 14° da
Lei 4.829/65.

Portanto, o tratamento especial, assim
dispensado para o crédito rural, deflui do
proprio objetivo que o legislador patrio
tracou em seu art. 1° da lei institucionaliza-
dora, onde se revela que o seu fim maior e
supremo se rende ao bem-estar social do
povo, expressando, por conseguinte, o in-
teresse maior do crédito, que é a ordem
publica, a despeito do interesse privado
que a relagdo juridica de crédito em si
mesma encerra.

0 Sistema Nacional de Crédito

Rural acabou fortalecendo o
agente financeiro

Dessa forma, um aspecto técnico es-
sencial deve ficar assentado: o crédito ru-
ral, regido pela Lei 4.829/65, nio esta in-
serto no Direito Comercial Bancdrio, regu-

delimitado e cristalizado em seus
acérddos todos esses contornos entre o
crédito rural — regido pelo principio da or-
dem publica — e o crédito do Direito Co-
mercial Bancdrio — regido pelo principio
da livre contratacdo.

Para se chegar ao valor justo e real do
endividamento da classe produtora rural,
¢ imprescindivel que se discuta se, na for-
magdo do quantum debeatur, aplicaram-
se os comandos da autoridade competen-
te ou da vontade das partes. Se aplicou-se
o principio da vontade das partes e aque-
les valores de juros, formas de capitaliza-
¢cdo, época de capitalizacio, etc., ndo sdo
os comandos da autoridade competente,
aquelas cldusulas s@o nulas de pleno di-
reito, ante o fato de o objeto ser ilicito e
nio ter sido respeitada a forma prescrita
em lei (art. 145, I e I1I do CCb). Somente
aplicando-se corretamente as normas co-
gentes — de ordem publica — de crédito
rural é que se poder chegar a esséncia do
problema e revelar, por meio desses meios
técnico-juridicos, qual é o verdadeiro e
real valor das dividas rurais que afligem a
classe produtora rural nacional.

Passemos ao presente caso revisando,

E totalmente cabivel a revisao judicial
dos débitos rurais, nio sé dos débitos em
aberto, como 0s que ji foram pagos, nos
tltimos 20 anos, com vistas a equalizar o pas-
sivo dos produtores rurais e empresarios
do setor, tomadores do crédito rural. Fd
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FischerAméricaSul

Acordar cedo. Trabalhar duro. Marca de quem 6 lider. Hd 40 anos, a Massey Ferguson ¢ lider absoluta em tratores
no Brasil. E nesses 40 anos, a Massey sempre foi pioneira: o primeiro trator brasileiro, o sistema de levante hidrdulico, a agricultura
de precisdo. Sdo investimentos pesados em pesquisa e tecnologia que atendam as necessidades do homem do campo. Um trabalho

que tem apenas um segredo: ouvir o que o produtor rural tem a dizer. Massey Ferguson. Lideranga que jd faz parte do campo.

Massey Ferguson é uma marca mundial da AGCO Corporation.

S MASSEY FERGUSON

MF 275.
O trator brasileiro mais vendido da histdria.

" N O
U BRASIL Faz parte do campo
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Inovecentosfelantigamente. _eme:

¥} Chegou o trator ™
multiuso da New Holland.:

"~ Agora seu proximo trator de E\s\o‘?:avaios n&o Vejﬂsgf nem
vermelho nem amarelo. Vai ser tudo azul New Holland.

Chegou o New Holland Exitus, o trator perfeito para

as multitarefas da sua fazenda. Mais produtivo,

mais versatil e muito mais econémico.

Va ao seu concessionario New Holland

conhega o trator dos seus sonhos,

m ”‘ com um preco bem pé no chao.

. Porque voceé ja evoluid:




