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Onde muitos véem obsticulos,
cliente Case IH vé oportunidade
e desafio. E de desafio em desafio
o produtor Case |H consegue
excelentes indices de produ-
tividade nos mais diversos tipos
de cultura,

E para este produtor,
que transforma tecnologia

em resultados, que a Case N
oferece as solugdes i”teg"adas
seja no plantio, cultivo oy colhe
Porque ser um exemplo de
eficiéncia para a agroind(s
n3o € para qualquer um,

E para quem tem determin
conhecimento e as
solug6es avancadas Case |1y,
Produtor avancado,
produtor Case |H.
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EPOIMENTO

Em defesa das sementes

transgénicas

ciéncia ndo pode ter barreiras e nem ser cerceada
por interesses particulares. Esse foi um dos princi-
pios adotados pelo engenheiro agronomo José Amauri

dos conhecimentos e isso € o que o leva a acreditar num mer-
cado potencial para as sementes transgénicas no Brasil. Para
ele, a biotecnologia deve ser analisada estritamente a partir

Dimarzio durante os qua-
tro anos (1996/2000) em

do ponto de vista cientifi-
co, fundamental para o

que esteve a frente da pre-
sidéncia da Federagdo La-
tino-Americana das Asso-
ciagdes de Produtores de
Sementes (Felas). Neto de
imigrantes italianos, esse
agrénomo especializado
em Fitotecnia pela Escola
Superior de Agricultura
Luiz de Queiroz (ESALQ/
USP) tem opinides fortes
quando o assunto trata das
tendéncias do mercado se-
menteiro. Experiéncia
para opinar ele tem de so-
bra. Prova disso sdo as
mudangas implantadas na
Felas durante a sua ges-
tdo, sendo o primeiro bra-
sileiro a dirigir a entida-
de. Hd 33 anos atuando di-
retamente no mercado
agricola, Dimarzio defen-
de a constante atualizacdo

José Amauri Dimarzio, ex-presidente da Felas e vice-presidente
internacional da Abrasem: temos de divulgar as informagoes
verdadeiras e cientificas sobre o assunto para que o “pdnico”
estabelecido por pessoas desinformadas venha a desaparecer o

mais rdpido possivel

avango da agricultura na
América Latina e no Ca-
ribe. Essa visdo estratégi-
ca foi construida ao longo
de sua vida profissional,
na condicdo de gerente-
geral para a drea Sul da
América Latina da multi-
nacional Dekalb — Avicul-
tura e Sementes, no perio-
do de 1968 a 1984, e como
diretor-presidente da
Braskalb Agropecudria
Brasileira, entre 1984 e
1998. Ano esse em que a
empresa foi adquirida pela
Monsanto. A Braskalb,
nas mdos de Dimarzio, foi
considerada a terceira
maior empresa brasileira
do mercado de sementes
de milho hibrido, com um
faturamento anual de
US$ 25 milhoes.

Divulgagio

A Granja — Quais foram as prin-
cipais decistdes encaminhadas no Semi-
ndrio Panamericano de Sementes,
ocorride no Uruguai?

José Amauri Dimarzio — Tivemos
quatro grupos de trabalho que se reuni-
ram para discutir a lei de protecéo de cul-
tivares, os sistemas de produgdo de se-

mentes, os padrdes para comercializacdo
e barreiras e plantas geneticamente mo-
dificadas. Entretanto, a decisdo mais im-
portante foi tomada apds discussdes no
grupo de trabalho, na diretoria, no Ple-
ndrio e na Assembléia Geral da Felas e
transformada num manifesto ptiblico so-
bre as sementes das plantas modificadas

geneticamente (OGM’s). Documento as-
sinado pelos presidentes das associacOes
de produtores de sementes de todos os
paises. No manifesto, os paises apdiam
o0 avango tencoldgico proporcionado pe-
los transgénicos. O programa do semi-
nério contou com conferencistas/cientis-
tas do mundo todo que apresentaram da-
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dos atuais sobre o assunto, inclusive para
a saide humana. Portanto, o manifesto
foi assinado com informacdes consisten-
tes, muito completas e atualizadas sobre
0 assunto.

P — Em quais aspectos a producao
de sementes geneticamente modifica-
das pode melhorar a vida do produtor?

R — Todo produtor deseja ter a sua
disposicao insumos mais faceis de usar,
reducdo de custos de producido, menor
risco para a saide humana e menor po-
Iui¢do ambiental de solo, ar e agua. E exa-
tamente essa a proposta que foi sabia-
mente desenvolvida pelos cientistas na
soja Round-up Ready (RR)/milho RR e
no caso do Bt. Posso afirmar que vivo
essa situacio em minha fazenda, pois, no
tempo da Braskalb, acompanhei os en-
saios autorizados pela CTNBio com os
produtos RR e Bt e s6 tenho a lamentar
pelo fato de que ain-
da nido podemos
usar essas sementes
aqui no Brasil. Te-
nho lavouras irriga-
das e pude constatar
os beneficios que te-
ria se as usasse. Na
soja, por exemplo, &
muito mais ficil e
barato aplicar um sé
herbicida uma tnica
vez. Atualmente,
uso trés tipos de herbicidas antes e de-
pois do plantio. Isso gera maiores cus-
tos, dificuldades de controle das ervas da-
ninhas €, o que € pior, risco para a satide
dos trabalhadores e do meio ambiente.
No milho, tenho feito até sete pulveriza-
¢oes com inseticidas, inclusive via pivos,
para controlar as lagartas, que acarretam
um alto custo, grande poluicio, além de
nao resolver o problema, pois ainda te-
nho perdas. Com o gene Bt, vi nos en-
saios como as lagartas morrem e nao pre-
judicam em nada o milho.

P — Os transgénicos tém relacio
direta com o fator ‘qualidade do ali-
mento’?

R — Sim, ndo s6 agora como cada
vez mais. No caso do milho, o fato de
nio haver ataques de lagartas nos graos
da espiga ndo acarretard ataque de fun-
gos e consegiientemente nao seréo pro-
duzidas as micotoxinas tdo prejudiciais
aos seres humanos e animais.

P — O Brasil esta atrasado no uso
da biotecnologia na agricultura? O que
podemos fazer para sair desse retro-
cesso, se é que ele existe...

“0s cientistas tém
desenvolvido as técnicas
de transferéncias
genéticas atraves
da biotecnologia
ha mais de 20 anos”

R — O Brasil j4 estd quatro anos atra-
sado na liberacdo de produtos genetica-
mente modificados, e todos nds, produ-
tores, consumidores e autoridades, temos
de divulgar as informacdes verdadeiras
e cientificas sobre o assunto para que o
“pénico” estabelecido por pessoas desin-
formadas venha a desaparecer o mais ra-
pido possivel. Nés, brasileiros, estamos
no meio da “briga” entre os norte-ameri-
canos e 0s europeus, 0s quais possuem
um poder econdmico semelhante, porém
culturas diferentes. Precisamos ter as
nossas decisdes préprias e ndo permiti-
remos mais a manipulagio de decisoes
por quem quer que seja. E necessdrio di-
vulgar mais o assunto na midia de forma
simples e objetiva para que o consumi-
dor faca a sua decisdo, ndo permitindo
que pessoas radicais, passionais e parcia-
listas, que representem determinadas en-
tidades, decidam por
ele.

P — Nio é ne-
cessdrio um prazo
maior para conhe-
cermos os efeitos
desses griaos sobre o
meio ambiente e so-
bre o0 homem?

R — Os cientistas
tém desenvolvido as
técnicas de transfe-
réncias genéticas
através da biotecnologia, hd mais de 20
anos. J4 existe informac@o cientifica e
prética mais que suficiente para amparar
o uso sem medo desses produtos.

P — Comparando com os demais
paises do Mercosul, como estd o Bra-
sil quando o assunto é biotecnologia?

R — A Argentina acompanha os Es-
tados Unidos no mesmo ritmo do langa-
mento de plantas transgénicas, mas o
Brasil estd muito atrasado e sem nenhum
beneficio comercial ou sanitdrio. Devi-
do a importancia do Brasil no cendrio
latino-americano, os demais paises estdo
em “compasso de espera”, seguindo nos-
sos passos. E lamentdvel que, mais uma
vez, a colonizagdo européia predomine.

P — O Brasil tem uma estrutura
de pesquisa ideal para produzir uma
semente transgénica segura e de qua-
liade, ou teremos de depender da tec-
nologia das multinacionais?

R — Uma vez resolvido o impasse
ideol6gico que estd impedindo a libera-
cao legal da comercializacdo das semen-
tes transgénicas do Brasil, veremos que
temos Gtima estrutura para pesquisa, ex-

perimentacdo e producio dessas semen-
tes, seja nos 6rgdos oficiais como a Em-
brapa, seja nas empresas privadas. A ver-
dade € que o governo brasileiro precisa
dar mais apoio e investir mais nessa drea,
como estio fazendo o México, Cuba, a
China, o Japao, etc.

P — Como esta a capacitacio dos
sementeiros para a produciio de
transgénicos. Ela é realmente neces-
saria?

R — Hoje ja existem regras e tecng-

logias bem estabelecidas para que as em-
presas possam produzir essas sementes.
Nio € nada complicado, pois os cuida-
dos sdo semelhantes para se produziy
uma variedade sem misturar com outrg_
Entretanto, quando houver a liberaczq
para produgdo, os detentores dag
propriedades das Variedades/hl’bridos
germoplasma + evento transgénico)
passardo toda a tecnologia de producio
necesséria. Os n0ssos t€cnicos tém umy
boa formacgdo profissional compative]
com paises do Primeiro Mundo.

P — Quanto movimenta o merca.
do de sementes no Brasil? A perspec-
tiva é de ampliar esse mercado com o
ingresso dos transgénicos?

R — O mercado brasileiro movj.
menta ao redor de US$ 1 bilhdo por ang
na venda de 1,2 milhdo de toneladas de:
sementes. Com o ingresso de transgé-
nicos com maior valor agregado, a quan-
tidade poderd até diminuir devido a
melhor produtividade dessas novas va-
riedades, mas o valor de comercializa-
¢do pode subir cerca de 30%, dependen-
do dos eventos e condigdes do merca-
do, principalmente pregos de commo-
dities.

P — Qual a participacio do Brasil
na producio de sementes da América
Latina e a quanto ainda podemos
chegar?

R — O Brasil representa cerca de
33% do valor do mercado de sementes
da América Latina e 3,5% do mercado
mundial. Sem divida nenhuma, se au-
mentarmos o uso de sementes melhora-
das, poderemos ampliar ainda uns 50%
na mesma drea plantada. Existe ainda
um uso considerdvel de grios e de se-
mentes piratas no plantio (sem controle
genético e sanitdrio), o que freia o cres-
cimento da produtividade em algumas
culturas, como feijdo, arroz e milho.

P — O sr. ndo teme que os produ-
tores percam mercado caso haja a li-
beracao dos transgénicos e os consu-
midores passem a rejeitar alguns ali-
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mentos? Os consumidores podem pas-
sar a exigir produtos com selo de nio-
transgénico. Esse é um risco provavel?

R — De maneira alguma. O consu-
midor esclarecido quer qualidade e pre-
co satisfatério. A medida que ele é es-
clarecido e constata que hoje existem
2 bilhdes de pessoas consumindo pro-
dutos derivados de plantas modificadas
geneticamente, sem relatos de proble-
mas para a saide, ndo perssistird nessa
exigéncia. Creio que verificar o prazo
de validade de um alimento industriali-
zado é mais importante para a satide!

P — O que pesa mais nessa hora,
a opinido do consumidor ou a tendén-
cia do mercado?

R — Sem diivida, a opinifio do con-
sumidor. Ele pode ser iludido, engana-
do ou manipulado por algum tempo, mas
ao descobrir a verdade ele tomara a sua
prépria decisdo. Nesse caso, ele é quem
dita a tendéncia do mercado.

P — Nesses quatro anos a frente
da Felas, quais foram suas principais
conquistas?

R — A Felas estava, de certa forma,
passando por uma ‘fase de dorméncia’
entre os anos de 1992 e 1996. Os paises
latino-americanos passavam por uma si-
tuacdo econdmica dificil, com reflexos
na agricultura e, por sua vez, na drea de
sementes. Havia uma grande desmoti-
vagao, e as associacdes de sementes se
afastaram da entidade, deixaram de pa-
gar contribuic@o financeira anual. Tam-
bém nio eram realizadas as reunides da
diretoria eleita em 1992, na Bahia. O
quadro comegou a mudar em 1996, a
partir da realiza¢dio do Congresso Bra-
sileiro de Sementes, em 1996, em Gra-
mado/RS, oportunidade em que fui in-
dicado para a presidéncia da Felas. Os
principais resultados alcangados foram
a criagfio de um banco de dados, com
estatisticas de producgdo, comercializa-
¢do, exportacdo, importacdo de semen-
tes dos paises integrantes. Com essas in-
formacoes € a participacdo dos produ-
tores nas ‘rodas de negdcios’, nos se-
mindrios da Felas, nés promovemos um
incremento no comércio intra-regional
de sementes. Também houve o aumento
no numero de associados. Antes, a Fe-
las era integrada por sete paises € agora
sdo 13 representacdes de paises e 15 as-
sociacdes de produtores de sementes.
Além disso, promovemos o intercimbio
de experiéncias e informacdes entre os
associados sobre leis de sementes, leis
de protecdo de cultivares, legislacio fi-

tossanitdria, organizacio de associacOes
de sementes. Essas foram algumas de
nossas realizagdes.

P — O produtor brasileiro de se-
mentes esta qualificado para concor-
rer no mercado internacional?

R — Do ponto de vista técnico, o
sementeiro estd bem e acompanha a evo-
lucdo técnica internacional. Isso gracas
ao bom desempenho apresentado pelos
nossos principais 6rgios de pesquisa ofi-
cial. O produtor, quando integrado 2
Embrapa, por exemplo, tem toda uma
seguranca e retaguarda tecnolégica, o
que lhe permitird competir em boas con-
di¢cdes com o mercado internacional.
Entretanto, apés tantos anos vivencian-
do o mercado externo, vejo ainda que
0s nossos produtores ainda estdo com
atitudes muito incipientes em relago ao
mercado internacional. O brasileiro, tal-
vez por fruto de um
longo periodo de
protecionismo e
mercado fechado,
deixou de ser agres-
sivo comercialmen-
te e preocupou-se
somente com o mer-
cado interno. Por
isso, houve o nosso
esforco a frente da
Felas para incenti-
var uma maior par-
ticipagdo dos produtores de sementes
nos congressos internacionais e rodadas
de negdcios. Precisamos investir muito
mais em treinamento e capacitagio em
marketing, vendas e comércio exterior.

P — Como esta a lei brasileira de
sementes em relacio aos demais pai-
ses da América Latina?

R — Devido a boa integracio entre
os técnicos do Ministério da Agricultu-
ra e das entidades privadas, toda a le-
gislac@o de sementes tem sido profun-
damente analisada e debatida. Os nos-
sos representantes tém visitado muitos
paises, analisando toda a legislagio exis-
tente. Podemos afirmar que estamos ca-
minhando decisivamente dentro de pa-
rametros internacionais. O Brasil hoje
tem todas as condi¢es técnicas e legais
para ser um grande fornecedor de se-
mentes para os Estados Unidos e para a
Europa, o que ndo era possivel até trés
ou quatro anos atrds. Também nesse as-
pecto, a nossa passagem pela Felas trou-
xe uma contribui¢do importante.

P — Qual o futuro da comerciali-
zacao de sementes neste nove milénio?

“Q Brasil hoje tem todas
as condicdes técnicas e
legais para ser um
grande fornecedor
de sementes para os
EUA e a Europa”

Quem ira se destacar nesse contexto?
R — O produtor de sementes que
vai se destacar serd aquele que produzir
sementes transgénicas com caracteristi-
cas inovadoras, que tenha acesso ou con-
vénios com grandes instituicdes de pes-
quisa na drea de biotecnologia e que
agregue ao seu cliente um sistema re-
munerador (custo/beneficio) para a sua
comercializacdo. O agricultor brasilei-
ro enfrenta muitos problemas na colhei-
ta, na armazenagem e na comercializa-
¢do de sua produgdo. Quem agregar va-
lor ao seu negdcio na fase final, que re-
presenta a lucratividade, vai levar van-
tagem. Portanto, o produtor de semen-
te deve estar ligado a base, que € a pes-
quisa, e ao fim, que € o consumo ¢ a
comercializagdo da producdo, fechando
o ciclo e oferecendo estabilidade, segu-
ranca e remuneracdo aos seus clientes.

P — Quais sido
seus projetos para
o futuro apés dei-
xar a presidéncia
da Felas?

R — Continuo
trabalhando com 0
setor sementeiro
como membro do
Conselho Consulti-
vo da Associagdo
Paulista dos Produ-
tores de Sementes
(APPS) e como vice-presidente interna-
cional da Associacdo Brasileira de Se-
mentes e Mudas (Abrasem). Também re-
presento o Brasil na Federag@o Interna-
cional de Sementes (FIS) e colaboro na
FUNDAG, fundagdo que apdia as pes-
quisas do Instituto Agrondmico de Cam-
pinas. Pretendo ainda dedicar um tem-
po maior para a minha fazenda em
Goids, onde produzo milho, soja, feijao,
milho doce e tomate irrigados. Estou
ainda iniciando um projeto de produgdo
bovina integrada com cruzamento indus-
trial e produgdo de gado da raga blonde
d’aquitane, através da transferéncia de
embrides. Acima de tudo, vou continuar
a participar de congressos € cursos para
manter-me atualizado e colaborar com
o desenvolvimento do agronegécio bra-
sileiro. Ndo tenho nenhuma divida so-
bre o importante papel que o Brasil ird
desempenhar em um futuro préximo
para o abastecimento mundial de ali-
mentos. Acredito que o nosso pais e 0
nosso povo estdo melhorando em todos
os aspectos e que teremos dias melho-
res pela frente. Fa
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Renovar, renovar. Renovar sem
perder o contetido, o rumo, a
personalidade e principalmente a
confianca do leitor tem sido hé anos a
marca registrada d’A GRANJA.

Preparar a revista para o terceiro
milénio foi no decorrer de 2000 uma
acao continua.

Assim, na contabilidade de
mudangas, renovacoes, inovacoes e
aperfeicoamentos, registramos:

1" Instalacao definitiva na Casa
Vermelha. O Solar da Av. Getilio
Vargas, 1526, POA/RS, agora abriga
todos os departamentos da matriz, onde
a mais moderna tecnologia estd a
disposi¢ao da equipe para um trabalho
de total eficiéncia.

O prédio anterior, vizinho,
demolido, virou estacionamento para o
bem-estar de todos.

2 = Em pesquisa realizada junto aos
nossos leitores, detectamos que nossa
pioneira se¢io AGRIBUSINESS, com
o0 tempo, passava a tornar-se longa
demais, uma vez que algumas
informagoes, além de repetitivas, ja
haviam sido abordadas pela imprensa
didria, rddio e televisao.

Ouvimos a voz de nosso putblico-
alvo. Das cinco paginas, compactamos
o AGRIBUSINESS em trés.
Dispensamos a antiga consultoria e
fomos buscar na Bolsa de Mercadorias
x Futuros — BM&F — a parceria mais
qualificada para oferecer o melhor ao
nosso leitor.

3 = Trocamos de editoria.

Na permanente busca de oferecer o
melhor ao leitor, promovemos a
repérter Adriana Langon, com
passagem anterior pela Gazeta
Mercantil.

A nova editora, de imediato, além
de substituir algumas pessoas da
redacdo, acrescentou ao seu projeto a
implantagao de titulos a cores, fato
que alids melhorou bastante o
visual, dando melhores condicOes
para a leitura.

NDO

[E'STA ACONTE
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d - A AG Leiloes também foi
contemplada com uma mudanca de
concepcao. Igualmente, a voz da
pecudria de elite se fez ouvir em termos
jornalisticos. Nossos leitores
manifestaram o desejo de saber quem
sdo e o que fazem os empresarios
vencedores do segmento que alavancam
a moderna pecudria brasileira.

Desde o 2° semestre de 2000, a
matéria de capa da AG LeilGes é um
vencedor da drea. Uma inovagido que
tem merecido os mais efusivos aplausos.

S = AQUIESTA A SOLUCAO é uma
secdo que foi acrescida de mais uma
pdgina. Poderia ocupar a metade da
revista, tal o volume de telefonemas,
cartas, e-mails e fax enviados a redacao.

Publicamos apenas as perguntas ndo
repetidas nos 1ltimos anos. As restantes,
sao respondidas diretamente.

Sem duvida, essa € uma se¢iio que
mede o prestigio e o interesse
d’A GRANIJA como veiculo de
prestacio de servicos, de grande
penetragdo e simpatia.

6 = Inauguramos durante o dltimo ano
do século passado a galeria de
depoimentos de personalidades de
destaque no mundo do agronegécio.

O ministro da Agricultura, Marcos
Vinicius Pratini de Moraes; o presidente
da SRB, Luiz S. Hafers; o presidente da
Farsul, Carlos Sperotto; o presidente do
Simers e da SLC — John Deere, Eduardo
Logemann; o secretdrio da Agricultura,
Jodo Carlos de Souza Meireles; e
Roberto Rodrigues, professor, deram o
seu honroso testemunhal, respaldando o
servigo, a credibilidade e a importancia
d’A GRANIJA como veiculo de
informacéo ao produtor rural.

7 = Novamente, a pedido do nosso
mercado, no caso, assinantes, passamos
a oferecer assinatura d’A GRANJA +
AG Leiloes + A GRANJA DO ANO
pelo prazo de trés anos. Assim, em
funcdo da estabilidade da moeda e da
extrema confiabilidade que nosso
produto merece, mais de 30% dos

Al ACONTECER

assinantes preferem adquirir as revistas
através dessa modalidade. Acreditamos
tratar-se de um fato inédito, pois nao
temos noticia de nenhuma outra
publicagdo nacional ou estrangeira que
obtém tamanho sucesso mercadolégico,
gracas, evidentemente, ao historico de
credibilidade que A GRANJA
conquistou, passo a passo, durante

56 anos de ininterrupta existéncia.

8 = Vocé reparou?

A capa, agora, tem dois “colarinhos™
no alto da pagina, permitindo mais de
uma chamada. E, com o acréscimo de
cor, o visual ficou melhor. As paginas
azuis (depoimento) também
melhoraram, com nova diagramacao e
nova tonalidade de cor. Fizemos o texto
na edicdo anterior e, na pesquisa por nos
levada a efeito, o escore foi de 100% de
aprovacao.

9 = Vocé reparou nesta pagina?

Antes tinha o fundo branco. Agora,
propositalmente, dourado. Por qué?
Porque, além de ter ficado tecnicamente
melhor, simbolicamente significa que
aqui desejamos, antes de mais nada,
registrar nossa opinido que visa antes de
tudo a oferecer as ferramentas da
informacdo que tem como objetivo final
a rentabilidade do negécio rural.
Grande, médio ou pequeno.

10 = L4 onde estd o grao, 14 esta
A GRANIJA.

Ouvindo mais uma vez a voz do
leitor, fizemos alteracdes em nosso selo
comemorativo: fica o capacete que
lembra a 2* Guerra Mundial, época do
nascimento d’A GRANJA e de sua luta
constante, o trabalho, o suor e a
determinac¢@o. A pedido, o contetido do
capacete muda. Em lugar do ninho com
ovos, entra a terra e seu fruto, a
plantinha que vai virar lavoura.

O texto também muda.

Ouvir o mercado, estar atento as
mudancas, conservar o que deve ser
conservado continuam sendo, hoje
como ontem, 0S permanentes objetivos
d’A GRANIJA. k4




QUI ESTA A SOLUCAO

Tratamento de mourdes de eucalipto

“Por favor, preciso de in-
formacdes sobre o tratamen-
to de mourdes de eucalipto
para fazer cercas.”

Cldudia Coelho
Presidente Prudente/SP

m — Cldudia, antes de
detalharmos o trata-
mento especifico, vale darmos
em linhas gerais algumas in-
formacdes sobre o eucalipto.
A propagacdo do eucalipto
pelo planeta ocorre a partir
de 1852, quando o botdnico
alemdo Ferd von Mueller foi
indicado pelo governo inglés
para dirigir o Jardim Botani-
co de Melbourne, na Austrd-
lia. Da Austrdlia, de onde o eu-
calipto € nativo, Mueller espa-
lhou a cultura para todo o
mundo, tornando-a cosmopo-
lita. No Brasil, a introdugdo da
espécie € controvertida. Hd
quem diga que os primeiros
exemplares foram plantados
em 1868, no Rio Grande do
Sul, por Frederico de Albu-
querque e, no Rio de Janeiio,
pelo tenente Pereira da Cu-
nha, na Quinta da Boa Vista.

No entanto, o plantio em
larga escala s6 ocorre em
1904, pela Companhia Paulis-
ta de Vias Férreas e Fluviais,
com a finalidade de produzir
dormentes e lenha. Sofreu cri-
ticas de pessoas que entendi-
am ser o eucalipto uma drvo-
re que provoca rachaduras
nos postes e que produz uma
lenha sem calorias. Na verda-
de, isso ocorre devido a utili-
zacdo de espécies inadequa-
das e ao uso de drvores muito
Jovens. O eucalipto tem gran-
de rendimento. No pais, aos 7
anos, produz lenha; com 15
anos, algumas espécies jd po-
dem fornecer postes e dorinen-
tes e, aos 25 anos, tornam-se
drvores colossais que podem
ser utilizadas para tudo. No
entanto, esse desempenho so
acontece em paises com clima
seimelhante ao brasileiro, Nos
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Estados Unidos e no Canadd,
por exemplo, € preciso o do-
bro de tempo.

TRATAMENTO

1. Preservando o mourdo
pelo processo de substituicdo
da seiva — Este processo so
pode ser aplicado a madeira
rolica e verde. Baseia-se na
substituigdo da seiva que eva-
pora por uma solugdo de sais
preservativos. Melhor utilizar
em eucalipto e acdcia-negra.

2. Preparo — Logo apds o
abate das drvores, cortar e des-
cascar com cuidado, sem ferir
o branco da madeira. Os nés
fechados, ou ndo completa-
mente fechados, da mesma for-
ma, ndao devem ser removidos
antes do tratamento. Furos, en-
talhes e outros beneficiamentos
devem ser feitos apds o trata-
mento preservativo.

3. Mistura de sais — Uma
mistura fdcil de ser prepara-
da é a seguinte: 50% de sulfa-
to de cobre e 50% de dicroma-
to de potdssio ou sédio.

4. Local de tratamento —
Deve ser bem ventilado e ofe-
recer prote¢do contra a chuva.

5. Epoca de tratamento —
Durante todo o ano, porém,
como depende da evaporacdo
da seiva, recomenda-se tratar
nas estacoes com menor umi-
dade relativa do ar.

6. Recipientes para o tra-
tamento — Utilizar qualquer
recipiente bem vedado como

Didmetro
medio (cm)

Quantidade

baldes, de pldstico ou ferro.
Colocar os mouros de pé den-
tro da solugdo, escorados em
uma parede, bem fixos em um
travessdo. Apds a absorgdo de
Y4 da solugdo, vire os mourdes
até a absorgdo total do liqui-
do. Deixe secar durante algum
tempo para fixar melhor os
sais na madeira.

7. Preparando as solu-
¢des — Para cada 100 litros de
solucdo, sdo dissolvidos em
dgua, pela ordem, 1,5 kg de di-
cromato de potdssio ou de sé-
dio e, apds, 1,5 kg de sulfato
de cobre, 0 que resulta numa
solugdo a 3%. O sulfato de co-
bre € mais bem dissolvido
quando se colocar sobre o re-
cipiente uma tela em contato
com o liguido. Quando a solu-
cdo ficar escura, adicionar de
6 a 10 mil de dcido sulfiirico.

8. Precaugies — Todos os
sais sdo mais ou menos toxi-
cos e devem ficar fora do al-
cance de criangas e animais.
Deve-se evitar aspird-los e o
contato com a pele e os olhos.
Recomenda-se o uso de rou-
pas, botas, luvas e mdscaras
especiais.

9. Tabela — A tabela indi-
ca o niimero de mourdes que
pode ser tratado com 100 li-
tros de uma solugdo. Calcu-
lado para uma absor¢do de
16 kg de sal seco por metro
ctibico de madeira tratdvel.

Vinhos

“Li, ndo lembro quando,
uma reportagem sobre vi-
nhos na revista A Granja,
em uma de suas edi¢des an-
teriores. Como fazer para
adquiri-1a?”

Francis Santana
iviuna@onda.com.br

E — Francis, vocé
deu sorte pedindo
esse tipo de material neste
més. O Departamento de
Pesquisa da revista
A Granja foi informado
pela redagdo que esta edi-
¢do de fevereiro traz uma
reportagem justamente so-
bre vinho. E provdvel que
Vocé encontre no material
publicado as informagées
que esteja procurando, pois
Irata-se de dados recentes
coletados pelo repérter
Cldudio Medina, que pas-
sou alguns dias no Vale dos
Vinhedos, na serra gaiicha,
ouvindo empresdrios do se-
tor e técnicos da Embrapa
Uva e Vinho. Além disso, a
matéria traz dados sobre a
bebida que, segundo pes-
quisadores, é benéfica para
a saiide. Mesmo assim, caso
vocé pretenda obter mais ql.
gumas informacdes, a dicq
& um contato com a Embrq.
pa Uva e Vinho, Rua Liyrq-
mento, 515, Bento Gongal-
ves, RS, CEP 95700-000
Fone (54) 451-2144
Sac@cnpuv.embrapq, by f;
www.cnpuv.embrapa, by

Divulgagio




Interesse pelas carnes exoticas

“0la, pessoal dessa revis-
ta maravilhosa. Vocés estdo de
parabéns pelo trabalho, com
reportagens especiais em lin-
guagem simples, objetiva e de
facil compreensdo. Em nossa
familia, quem assina a revista
é¢ meu marido, mas todo o
mundo a 1€ aqui em casa. Gos-
tarfamos de obter informacdes
sobre carnes exoticas, como
criar animais, como vender
que o6rgdo faz a fiscalizagdo.
Dentre os animais, queriamos
dados sobre capivaras e aves-
truzes, especialmente.”

Sheila Neuhaus

Corbélia/PR

— Sheila, antes de

mais nada, agradece-

mos os elogios, que
repartimos com todos os nos-
sos colegas. Em relagdo as
suas questoes, lembramos que
A Granja tem sua pauta volta-
da para o agribusiness, sem
deixar, € claro, de atender a
outros segmentos, entre eles o
de animais silvestres. Na edi-
¢do de janeiro deste ano, por
exemplo, vocé encontra uma
matéria sobre pacas, que tém

se caracterizado por uma ou-
tra alternativa de negaécio. Jd
na edicdo de mimero 619, de
Julho de 2000, o assunto foi ca-
pivara. Vale lembrar que esta-
maos preparando para as pro-
ximas edigoes novas matérias
sobre animais silvestres, pois o
interesse do leitor € muito gran-
de. Uma informacdo ¢é impor-
tante para quem quiser iniciar
na atividade: para um restau-
rante servir carnes de animais
silvestres e uma casa de car-
nes ou supermercado vendé-la,
esses devem estar registrados
no Instituto Brasileiro do Meio
Ambiente e dos Recursos Na-
turais Renovdveis (Ibama) e s6
podem adquirir o produto de
um criatério comercial que
também esteja devidamente re-
gistrado no instituto.

A capivara é o animal sil-
vestre mais criado em cati-
veiro atualmente, no Brasil e
na América do Sul, de repro-
dugdo fdcil, permitido produ-
tividade e gerando produtos
e subprodutos de qualidade
e mercado produtivo. Sua ali-
mentagdo € a base de forra-

Mais leitores qu

geiras e pode ser comple-
mentada com racdo concen-
trada. Consomem todas as
gramineas, com a média de
1,15 quilos de matéria seca
por dia, com rendimento de
carcaca de 53%. Esse rendi-
mento € o quanto pesa a car-
caca: o animal apds a reti-
rada de couro, visceras, pa-
tas e cabecas na linha de
abate do frigorifico. Pode ser
criado em consdrcio com ou-
tras atividades, como pisci-
cultura e bovinocultura no
sistema extensivo. Tem rusti-
cidade, e as fémeas geram em
torno de seis filhotes a serem
abatidos por ano, totalizando
a producdo de 120 quilos de
carcaca/matriz/ano. A maturi-
dade sexual é atingida entre 12
e 18 meses de vida, quando o
animal pesa entre 30 e 40 qui-

los. A carne € o principal pro-
duto da capivara e é recomen-
dado por cardiologistas. Hoje,
intimeros restaurantes incluem
em seus carddpios a carne de
capivara.

Para mais detalhes sobre
a criacdo de capivaras, emas,
peixes exdticos e outros ani-
mais silvestres, vocé pode
entrar em contato com o
especialista Fdbio de Mo-
raes Hosken, pelo e-mail
fmhosken.bh@zaz.com.br
Além disso, vale a pena soli-
citar o catdlogo da Agrovi-
deo, que coloca a disposicdo
dos interessados titulos de in-
Jformacées de criacdo de di-
versos animais, como javalis,
catetos e queixadas, capiva-
ras, etc. O site da Agrovideo
€ www.agrovideo.com.br e o
fone, (41) 335-3005.

e a criacao de galinhas caipiras

*“Ola para todos. Sou apai-
xonado pela vida rural e tenho
um pequeno sitio de 33 mil
metros quadrados onde come-
cel, recentemente, uma cria-
¢ao de galinhas caipiras, po-
rém nio possuo nenhuma ex-
periéncia. Assim, gostaria de
tirar varias dividas sobre o
assunto. Como posso fazer
isso?”

Madrcio Coelho Rodrigues
Vila Velha/ES

“Venho por meio desta
pedir informagdes sobre a
criacfio de galinhas caipiras.”

Pedro Ferreira
pedr.metais@vol.com.br

m — Temos recebido
muitos pedidos de in-

formagées sobre esse tipo de
ave, que tem admiradores em
todo o paris, principalmente
pelo sabor de sua carne. De
acordo com o técnico agrico-
la Jacir Albino, da Embrapa
Suinos e Aves, de Concérdia/
SC, a primeira atitude de
quem pretende entrar na cria-
¢do € procurar a Emater de
sua cidade. A empresa, além
de dados, fornece o mais im-
portante que € a assisténcia
técnica. A Embrapa vem des-
de o ano passado trabalhan-
do em um projeto de frango
colonial e galinha poedeira,
sendo que na iiltima Expoin-
ter; em Esteio/RS, o projeto do
Jfrango foi apresentado ao pii-
blico. A Embrapa, inclusive,

A Granja

Jd tem pintos a venda para os

interessados. Em Vitéria/ES,
os leitores interessados
odem procurar a Em-
resa Capixaba de Pes-
quisa, Assisténcia Técni-
ca e Extensdo Rural do
stado do Espirito San-
to, Emcaper/ES, Rua
\fonso Sarlo, 160, bairro
Bento Ferreira, Vitoria/
ES, fone (27) 325-3111. O
endereco da Embrapa
Suinos e Aves é Rodovia
BR 153, km 110, Vila
Tamandaré, Caixa Pos-
tal 21, CEP 89700-000,
Concérdia/SC, fone
(49) 442-8555. Site
www.cnpsa.embrapa.com
e o e-mail sac@cnpsa.
embrapa.br.
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DUARDO ALMEIDA REIS

De minuanos limpos e sujos

a 6tima AG Leildes, ano 4,

n° 42, vejo matéria sobre a Es-

tdncia da Gruta e sua bela pro-
prietdria Anna Luiza Sampaio, que va-
cina pessoalmente e conhece cada ani-
mal de seu rebanho de 3 mil cabecas,
comanda capataz e pedes, percorre os
Campos a cavalo ou de jipe, sem des-
cuidar do visual de quem foi modelo e
capa de revista.

Na reportagem, hd ligeira referéncia
a0 pai de Anna Luiza, Luiz Rafael de
Oliveira Sampaio, citado como “pouco
afeito as lides campeiras. Na verdade,
um ‘bon vivant’ que viveu no Rio de
Janeiro a maior parte de sua vida”.

Mesmo sabendo que, no Aurélio, bon
vivant tem o significado de homem de
disposicdo alegre, que sabe gozar a vida
— objetivos de qualquer cidaddo nor-
mal: viver alegremente, sabendo gozar
a vida —, ndo creio que a definicio se
ajuste a figura do coronel-aviador Lulu
Sampaio, com suas mais de 30.000 (trin-
ta mil!) horas de v6o. O primeiro brasi-
leiro a fazer curso de v6o por instrumen-
tos, na Alemanha, salvo engano na dé-
cada de 30.

Colega de colégio de meu pai, o co-
ronel Lulu e seus insepardaveis amigos
Antonio Eugénio Basilio e Alfredo Ellis
Netto, coronel o primeiro, major-avia-
dor esse tltimo, foram co-responsdveis
pelo fato de eu vir pelejando com agro-
pecudria hé tantos anos. A convite de-
les, no entusiasmo dos meus 15 anos,
fui visitar a fazenda que compraram para
cacar e pescar, no Pantanal do Mato
Grosso, e depois exploraram como em-
presa agropecudria durante muitas dé-
cadas. Hospedei-me, entdo, na fazenda
de outro colega deles e de meu pai, o
engenheiro Samuel da Costa Marques,
depois meu padrinho de casamento e
amigo da vida inteira.

Até admito que o coronel-aviador
Luiz Rafael de Oliveira Sampaio ndo
fosse muito afeito as lides campeiras e
acho que isso nio é crime. Gostar, ou
nao gostar de bois e vacas, é direito de
cada um. Junte-se o fato de que a vida
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nas estincias da fronteira, até muito re-
centemente, era durissima. Passei qua-
tro dias numa estincia em Dom Pedri-
to, em 1970, e gostei muito. Porém, acho
que ndo me adaptaria & vida por 14, na-
queles dias de televisdes nenhumas, ri-
dios escassos, luz de gerador, banhos
quase frios em clima siberiano, com o
molho de um certo minuano, vento de
que os gatichos gostam muito, sobretu-
do quando estdo longe dele.

Aquela rotina de ferra, castragdo,
ganaseg, aparte, vacinacgdo, evermina-
¢ao e tosa — entremeada de mate e papo
de galpdo, entra dia, sai dia, o ano in-
teiro, pecuarista e vaqueiros pilchados,
pelegos a montdes e agasalhos a man-
cheias, com o inevitdvel minuano de
cortar orelhas — pode ser muito hones-
ta como profissdo, mas era muito dura
e meio linear no século XX, antes das
parabélicas, dos
celulares e da In-

de hidrelétrica prépria. Radios de pilhas
nos traziam as noticias do mundo. E era
s6. Ndo foi no Alto Amazonas, ou no
mais remoto dos municipios acreanos €
rondonienses, mas nas serras do Estado
do Rio, hora e meia de Copacabana, hd
escassos 30 anos.

Quando ouvi dizer, ainda na déca‘lda
de 70, que o filho de minha boa amiga
Marguerite Dutilh, fazendeira em Cam—
pinas/SP, pretendia trabalhar com infor-
matizagdo rural, achei que era coisa de
maluco. Poucos anos depois, fiz maté-
ria sobre vacas que transportavam, nos
respectivos pescogos, aparelhinhos liga-
dos ao computador central da fazenda,
que determinava quantos quilos de ra-
¢do balanceada cada uma poderia comer.

Em 30 anos, pouco mais queé uma
gerac¢do-padrdo, nao se dd mais um pas-
so numa fazenda sem esbarrar na infor-
miética, em todas
as suas manifes-

ternet. Hoje, sei
que as coisas sdo
diferentes, mas
naquele tempo
eram muito du-
ras, sobretudo
quando compa-

... devo anotar as mudancas
incriveis sofridas pelo campo
nos tltimos 30 anos

tacoes, desde 0s
joguinhos idiotas
até aos progra-
mas da maior
complexidade ¢
serventia.

O telefone

radas com a vida
nas capitais, en-
tdo habitdveis, sem violéncia de espé-
cie alguma, sem problemas de transito
€ sem o achaque onipresente das hor-
das de flanelinhas.

Se a matéria de AG Leildes me ser-
viu para matar saudades de Antoninha
Berchon des Essarts Pinto Sampaio e
saber noticias das trés meninas do mui-
to saudoso Lulu, deixou-me triste a
constatac@o de que quase 50 anos se pas-
saram desde quando visitei sua fazenda
pantaneira pela primeira vez.

Sem propensio para memorialista,
até porque minhas memérias ndo valem
dez réis de mel-coado, devo anotar as
mudangas incriveis sofridas pelo cam-
po nos dltimos 30 anos. Telefone, com
ou sem fio, era coisa impensdvel. Luz
elétrica dependia de gerador diesel, ou

DDD, com fio de
aluminio, que fes-
tejei em 1975 como coisa do outro mun-
do, de h4 muito foi substituido pelo ce-
lular que fala de qualquer lugar da fa-
zenda para qualquer lugar do planeta.
Televisao via satélite e Internet trouxe-
ram o mundo para nossas fazendas,
mesmo perdidas nas remotas fronteiras,
como vi no MT lindeiro da Bolivia. S0
dois fendmenos persistem, apesar de
todo o progresso que vai por afi: o per-
nilongo pantaneiro e o minuano pam-
peiro.

Se o pernilongo, geralmente, € ano-
felino ou culicideo, acabo de aprender,
no citado Aurélio, que ha minuano lim-
po, aquele de matar de frio, e 0 minua-
no sujo, acompanhado de chuva midda
e fina, extraordinariamente incémoda,
que mata de frio e de raiva. Fi
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FischerAméricaSul

“Ela se desloca
muito facil.
Em areas planas
se comporta
como uma
magquina
grande,

Massey Ferguson é uma marca mundial da AGCO Corporation.

e em coxilhas,
ainda melhor.
Uma lavoura

______ de arroz

requer muita
durabilidade,
e a 5650 tem

correspondido.”

Xafi Abraao Nazar Filho
Plantador de arroz e soja
Cachoeira do Sul/RS

& i - s
- \ o g TN SERVIGO DE ATENDIMENTO AG PRODUTOR

Colheitadeiras MF3640 e MF5650. 0800 7044198

LIGAGAO GRATUITA

Nao é por acaso que as colheitadeiras MF3640 e MF5650 sao as mais vendidas da histéria da mecanizacao
agricola brasileira.Elas conquistaram essa posicdo porque tém tudo o que vocé precisa para obter um bom rendimento:

versatilidade para diversas colheitas, leveza que encara mesmo os terrenos mais dificeis, operacao simples, baixos custos
de manutengao e um valor de revenda que s6 possui quem ha muito tempo tem a confianca do homem do campo.
Visite uma concessionaria Massey Ferguson e confira as facilidades de financiamento. MASSEY FERGUSON




COOPERATIVISMO

Preservando sua fungdo
social, cooperativas
adotam medidas para
ficarem mais fortes,
eficientes e competitivas.
Mostram como é
possivel contornar as
dificuldades de um
mundo globalizado,
tornando-se vidveis
economicamente, assim
como seus cooperados

Adriana Langon

mbora os desgastes politicos e

econémicos tenham atingido em

cheio o cooperativismo agro-
pecudrio nas ultimas décadas, resultan-
do na quebradeira geral de muitas coo-
perativas, o sistema nio perdeu sua for-
ca. Muito pelo contrédrio. Ainda € uma
poténcia que gera riquezas para O C0O-
perado e para o pais. E nao nos faltam
cases de sucesso, de cooperativas que
sobreviveram ao periodo de turbuléncia
e hoje podem ser citadas como exemplos

da “identidade cooperativa para o novo
milénio”. Identidade buscada e exausti-
vamente debatida durante o Rio Coope-
rativo 2000, que ocorreu em dezembro
ultimo, no Rio de Janeiro/RJ, e reuniu
cerca de 3 mil liderancas nacionais e in-
ternacionais (leia retranca no final da
matéria).

A importéncia do cooperativismo bra-
sileiro ndo fica apenas no discurso, pode
ser muito bem retratada pelos nimeros,
dispara o presidente da Organizagio das
Cooperativas Brasileiras (OCB), Dejan-
dir Dalpasquale. Segundo ele, as coope-
rativas agropecudrias sdo responséiveis
por 30% do alimento produzido no pais
€, no caso especifico do Parani, por
exemplo, esse percentual é superior a
50%. “A importincia do cooperativismo
ndo esta apenas no crescimento da pro-
dugdo, mas também na abertura de no-
vas fronteiras agricolas como o Centro-
Oeste”, complementa.

Com base no banco de dados da
OCB, hoje sdo 1.407 cooperativas agro-
pecudrias no pafs, que geram 108.831
empregos diretos e retinem 853,709 as-
sociados. O total de pessoas diretamen-

te vinculadas chegam a 962.540 e indi-
retamente esse nimero salta para
4.812.700. Estima-se que o faturamen-
10 anual dessas cooperativas fique N
casa de R$ 20 bilhges, o que significa
22% do PIB do setor.

Os nimeros também sz expressivos
quando se fala em exportagio. Na ulti-
ma década, esse item apresentou um Cres-
cimento de 30%, chegando g R$ 858 mi-
11_1663 em 1999. O que na opinido do pre-
sidente da Organizacio dag Cooperativas
do Estado do Paranj (Ocepar), Jodo Pau-
lo Koslovski, é expressivo, mas ainda é
pouco se considerado o potencial. “AS
restrigoes por parte dog paises ricos nd
mmportagao de produtos como actcar,
suco de laranja, carne boying e suina,
acabam dificultando umga melhor perfor-
mance no comeércio interpacional”’, ata-
ca ele. Portanto, liderancag representati-
vas como o presidente dq Alianca Coo-
perativa Internaciona] (ACI), Roberto
Rodrigues, N30 cansam de P que o
momento exige a busca de novas opor-
tunidades, mas acima de tudo a defini-

¢do de estratégias para crescer no mer-
cado externo.



Recoop — Avancos que passam obri-
gatoriamente por uma séria reestrutura-
¢do do setor, alerta o presidente da Or-
ganizacdo das Cooperativas do Rio Gran-
de do Sul (Ocergs), Vicente Bogo. “Essa
¢ a nossa maior preocupag@o. Estamos
investindo em programas e agdes que per-
mitam essa mudanga de conceito. E o
Programa de Revitalizagio das Coope-
rativas, o Recoop, era o comego. Porém,
lamentavelmente, est4 um pouco atrapa-
lhado e atrasado”, analisa. Dificuldades
reconhecidas pelo préprio presidente da
Repiiblica, Fernando Henrique Cardoso,
durante a abertura do Rio Cooperativo,
garantindo que o governo federal estd
empenhado em resolver as dificuldades.
“Como alternativa, estamos trabalhando
em contrato com o BNDES para a libe-
racdo de linhas de financiamento volta-
das para o desenvolvimento rural e os in-
vestimentos”, aponta como uma saida Vi-
cente Bogo.

Quem néo poupa critica ao Recoop é
o presidente da Cooperativa Triticola de
Erechim Ltda. (Cotrel), Luiz Piazzon. “O
Recoop se acabou na burocracia brasi-
leira. O setor financeiro prefere financiar

:’-'| " v"l-’

Dalpasquale ao lado do presidente FHC, na
abertura do Rio Cooperativo 2000

PARTICIPACAQO DAS
COOPERATIVAS NA PRODUGAO
AGRICOLA BRASILEIRA
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atividades que nio representem risco, do
que cooperativas que produzem comida,
alimento”, alfineta, afirmando que ndo tem
ficado em siléncio, pois assumiu um com-
promisso com seus cooperados. “Eles me
cobram um posicionamento”, acrescenta.
A Cotrel se habilitou ao Recoop com um
projeto de R$ 56 milhdes e foi contem-
plada, via Sicredi, em RS 20 milhGes para
o alongamento de compromissos.

O presidente da Ocepar também la-
menta que o Recoop tenha se arrastado,
porém admite que a implementago par-
cial do programa ji permitiu a solugdo
de muitos problemas, inclusive o plane-
jamento de agdes de longo prazo. Segun-
do Dejandir Dalpasquale, o programa
estd com R$ 700 milhdes concretizados
— distribuidos entre refinanciamentos de
dividas, capital de giro e novos investi-
mentos — contra os R$ 2,2 bilhdes anun-
ciados. “Realmente, foi criada uma ex-
pectativa que frustrou o setor. O Recoop
ndo saiu como querfamos”, critica.

Solu¢des — Sem ficar & espera de
determinagdes do governo federal, mui-
tas cooperativas jd sairam na frente e in-
gressam neste novo milénio investindo
pesado em tecnologia, profissionalismo,
qualificagdo dos recursos humanos e dos
produtos, marketing, identificacéo de no-
vos mercados e processo de fusdes. Ou
seja, a busca permanente de solugdes em
dire¢do & competividade e a sustentabi-
lidade da agricultura, da prépria coope-
rativa como empresa e do seu coopera-
do. Sio justamente esses exemplos que
vamos conhecer a seguir.

Durante o evento, Vicente Bogo, da Ocergs,
esteve reunido com Roberto Rodrigues, da ACI
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0 poder do famoso
actuicar Uniao

Aloisio de Almeida, da geréncia-geral de
economia e relacdes institucionais da
Coopersucar

A Cooperativa de Produtores de Cana,
Acticar e Alcool do Estado de Sao Paulo
Ltda. (Coopersucar), Sao Paulo/SP, con-
quistou e mantém uma posigao privile-
giada. E a primeira colocada no ranking
das cooperativas, divulgado no final do
ano passado pela Fundacio Getilio Var-
gas/RJ. E ndo é para menos, o seu fatu-
ramento anual gira em torno de R$ 3 bi-
lhdes. Um nimero que impressiona, mas
que estrategicamente € mantido com uma
certa reserva.

Fundada em 1959, como uma coope-
rativa central, em 1985 transformou-se em
cooperativa singular. Sao 100 associados,
um complexo industrial de 34 usinas de
actcar e dlcool (31 em Sio Paulo, duas
no Parand e uma em Minas Gerais) e uma
participa¢do de 20% no mercado brasilei-
ro de acticar e dlcool, em especial no Cen-
tro-Sul do pais. Para garantir essa fatia,
produziu, na safra 2000/01, 3 milhdes de
toneladas de agucar e 2,23 bilhdes de li-
tros de dlcool. Mesmo assim, uma produ-
cdo 21% inferior ao ano anterior, lamenta
Aloisio Nunes de Almeida, da geréncia-
geral de economia e relacOes institucio-
nais. Somente com exportacdes, toman-
do como base 99/2000, a cooperativa ne-
gociou 2,5 milhoes de toneladas de aci-
car e na safra deverd ficar em 1,1 milhao
de toneladas.

Foi em 1973 que a cooperativa entrou
com toda a forca no mercado interno com
0 acucar mais famoso do pais, o Unido.
“E agora, sempre mantendo € claro o alto
padrio de qualidade dos nossos produtos,
estamos investindo na diversificacao,
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agregando valor ao produto e a marca”,
ressalta Almeida. Nessa linha, entram o
aglicar em tablete torrdo, o Unifio Premium
e o dlcool gel.

Mas qual o segredo para ter sucesso e
estar no mercado hd 90 anos? Na opinido
do gerente, é o conjunto de estratégias e
acoes que passam pela fidelidade total do
cooperado, diferenciais logisticos, diferen-
ciais de qualidade de servico ao cliente
(24h), atendimento ao cliente em todas as
necessidades, alto padrdo de qualidade dos
produtos (programas de estimulo ao coo-
perado) e garantia de escala. Uma das l-
timas decisdes foi a venda da drea de café,
trabalhando com as marcas Pildo, Unido
e Caboclo somente na parte de logistica e
ndo mais no varejo.

Coamo comemora 30
anos com chave de ouro

" i
José Gallassini, presidente da Coamo, na
inauguragio da nova fdbrica

Outra poténcia do cooperativismo bra-
sileiro e da América Latina é, sem duvi-
da, a Cooperativa Agropecudria Mourden-
se (Coamo), de Campo Mourao/PR, res-
pondendo hoje por 3,5% da produgio na-
cional de grios e 16% da safra paranaen-
se. O volume de producé@o dos 17,5 mil
cooperados chega a 3 milhdes de tonela-
das ao ano de soja, milho, arroz, trigo, café
e algodao. Com uma drea de abrangéncia
em 46 municipios do Parand e de Santa
Catarina, seus produtos sdo comercializa-
dos para 12 Estados brasileiros.

Grande parte desse reconhecimento,
certamente, deve-se ao pulso forte do di-
retor-presidente, José Aroldo Gallassini,
a frente da administracdo da empresa des-
de o seu inicio. “Fruto de um projeto ela-
borado para desenvolver a produgao pri-
mdria da regifio, a Coamo se transformou
na grande forca do homem do campo”,
reitera, com orgulho. Para ele, a receita
que deu certo € feita & base de uma politi-
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ca de capitalizacio, estabilidade adminis-
trativa, apoio incondicional dos coopera-
dos e harmonia existente entre diretoria,
cooperados e funciondrios.

Entre as bandeiras da cooperativa des-
tacam-se o desenvolvimento de projetos
que visam ao aumento da produtividade,
da renda do associado e a investimentos
na agroindustria. A meta € encurtar o ca-
minho para que o crescimento econdmi-
co do cooperado seja sustentdvel. Portan-
to, a ordem € apostar na diversificagdo
dentro e fora da porteira para ganhar mer-
cado e agregar maior valor aos produtos.
Nesse contexto, a industrializacdo ganha
muita for¢a. Hoje, a Coamo tem duas in-
distrias de esmagamento de soja, refina-
ria de dleo de soja, destilaria de dlcool,
fiagdo de algodao, moinho de trigo e a
nova fdbrica de gordura vegetal e marga-
rina, inaugurada no final do ano passado,
durante as festividades comemorativas aos
30 anos. Nesse empreendimento, que pos-
sui tecnologia internacional, foram gas-
tos R$ 15 milhdes. A producéo de 60 to-
neladas de margarina e toneladas de gor-
dura hidrogenada por dia deverd agregar
R$ 41 milhoes a receita anual da coope-
rativa, que fica préxima a R$ 1,2 bilhao.

Coopavel
é Show Rural

L

Divo Grolli, diretor-presidente da Coopavel

O perfil de uma empresa forte e con-
solidada foi o alicerce para que o Show
Rural Coopavel figure hoje no topo da lista
dos principais eventos agropecudrios do
pais. No periodo de 12 a 16 deste més, 0
Centro Tecnolégico Coopavel, da Coope-
rativa Agropecudria Cascavel Ltda., Cas-
cavel/PR, serd o palco das mais moder-
nas e diversificadas tecnologias da agri-
cultura brasileira. “A idéia de criarmos 0
evento nasceu para impulsionar o agro-
pecuarista cooperado da Coopavel para a

produtividade, através da competéncia e p
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do uso de tecnologias modernas”, explica
o presidente Dilvo Grolli.

Essa empresa paranaense também co-
memora aniversario de trés décadas. Uma
gestdo marcada pela eficiéncia na admi-
nistragdo e na operacionaliza¢do. Uma
gestdo empresarial dentro de uma coope-
rativa, reforca o presidente, na qual, a re-
lagdo com o cooperado se dd como clien-
te, quando ele compra na cooperativa:
como fornecedor quando ele entrega seus
produtos e como acionista quando parti-
cipa das assembléias. “Neste novo milé-
nio, o cooperativismo tem de ter compe-
téncia nas suas estratégias, diversificar na
sua linha de producdo, agregar valor aos
produtos, expandir sua escala de produ-
¢do, tem de aprender com os grandes com-
petidores globais e ter mentalidade aberta
para a nova tecnologia em todos os senti-
dos, tanto para seus cooperados quanto
para seus profissionais”, analisa Grolli.

A verticalizacdo também foi adotada
pela empresa. Segundo o presidente, os fii-
gorificos de aves, suinos, bovinos e a in-
dustria de leite fazem parte dessa linha, atra-
vés do processamento dos produtos agri-
colas da regido que s@o transformados em
camne e leite, através da racdo, e esses in-
dustrializados pela prépria cooperativa,
permitindo a comercializagio do produto
final. As inddstrias foram responséveis por
75% da receita, que em 2000 fechou em
RS$ 327 milhdes de faturamento.

Atualmente, sdo 3.323 cooperados,
2.161 funciondrios interligados em uma
empresa que tem 23 unidades situados em
17 municipios da Regido Oeste. Estrutu-
ra para receber o milho (2.083.779 — saca
de 60 kg), soja (3.562.162 — saca de 60
kg), algodao, feijdo (95.390 — saca de 60
kg), arroz, trigo (294.544 — saca de 60 kg),
triticale, aveia e também aves, suinos,
bovinos e leite. A capacidade estética de
armazenagem € de 7 milhdes de sacas.

Coopercentral, um
exemplo de integracao

Jos Pedroso, vice-presidente da Coopercentral

Incentivar que cada produtor rural sa-
bia tomar suas decisGes e seja um peque-
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no empresario. Essa € a mensagem leva-
da pela Cooperativa Central Oeste Cata-
rinense (Coopercentral), com sede em
Chapec6/SC, aos seus 40 mil associados
e 6 mil funciondrios, afirma o vice-presi-
dente José Zeferino Pedrozo. A Cooper-
central hoje € a maior cooperativa central
brasileira. S0 14 cooperativas filiadas sin-
gulares (um no Rio Grande do Sul, um no
Parand e o restante em Santa Catarina),
que juntas alcancam um faturamento bru-
to de R$ 760 milhdes.

O seu forte estd na agroindustria: dois
abatedouros de aves, duas indistrias de
aves e quatro de suinos e uma de suco de
laranja e uva. O abate chega a 1,5 milhdo
de suinos/ano e 74 milhdes de aves. Mais
direcionada para a produgdo de carne, o
carro-chefe € a reconhecida marca Auro-
ra. “Nosso esfor¢o é fomentar os pré-ela-
borados, cozidos e cortes”, revela Pedro-
zo. No total, j sdo cerca de 180 produtos
diferentes das marcas Aurora (aves e sui-
nos), Peperi (suinos) e Dellis (suco). Os
principais produtos sdo a lingiiiga tosca-
na e os produtos semi-prontos, como chur-
rasco, medalhdes, hamburguer, alménde-
ga e kibe ganham cada vez maior espaco.

Além das filiais em Sdo Paulo, Rio de
Janeiro e Sdo José do Rio Preto, a central
conta ‘com 40 distribuidoras em todo o
pais. Segundo Pedrozo, o principal desa-
fio da Coopercentral é manter a qualida-
de consagrada pelos produtos da marca
Aurora. “Por iss0, a nossa mensagem de
possibilitar melhores condi¢ées de com-
petitividade aos nossos cooperados, atra-
vés de a¢des direcionadas ao lado técni-
co, profissional e ao mercado, sem deixar
de lado o social”, salienta.

Cotrel é sindnimo de
credibilidade

Para o presidente da Cooperativa Triti-
cola Erechim Ltda. (Cotrel), Luiz Piazzon,
com sede no municipio de Erechim/RS, a
empresa € o retrato fiel de quem realmente
gera riquezas para a regido, para o Estado
e para o pais. “Para a Cotrel, € safra todos
os dias. Trabalhamos como se tivéssemos
trés safras. E proibido sair gro, tem de sair
o produto agregado”, reforca o dirigente,
complementando que a atividade verticali-
zada garante matéria-prima o ano inteiro.
O foco esté na integragio da cadeia produ-
tiva de suinos, aves, leite e frutas.

“Nédo temos como nao competir. So-
mos auto-suficientes no milho e na soja”,
ressalta Piazzon. A administragdo é en-
xuta e profissional, sendo que todas as ati-
vidades sdo previamente planejadas e a re-
lagdo com o cooperado (no total sdo 11

Luiz Piazzon, presidente da Cotrel

mil produtores) € o principal alicerce,
acrescenta ele. Trabalhos voltados a edu-
cacgdo e motivacdo do quadro social sdo
fomentados. O faturamento bruto da coo-
perativa € de R$ 339 milhoes.

A Cotrel, com uma drea de abrangén-
cia de 23 municipios da regido do Alto
Uruguai e quatro na regido do Planalto
Médio, tem entre sua principal produgio
1,5 milhfo de sacas de soja/ano, 3 milhdes
de sacas de milho/ano, 45 mil toneladas
de suinos, 70 mil toneladas de aves e 35
milhdes de litros de leite/ano. Os produ-
tos industrializados pela prépria empresa
saem com as marcas Nobre, Nobreza e Da
Fazenda.

Comigo, pioneirismo na
industrializacao

Aguilar Motta, vice-presidente, e José Walter
de Lima, superintendente comercial
(da esq. p/ a dir.)

A Cooperativa Mista dos Produtores
Rurais do Sudoeste Goiano Ltda. (Comi-
go), de Rio Verde/GO, foi uma das pio-
neiras da industrializacdo do segmento
soja no inicio da década de 80. Beneficia-
mento que hoje chega a 220 mil tonela-
das/ano. “Fechamos o ciclo da soja, com
uma producéo de 360 mil toneladas/ano”,
comenta o vice-presidente administrativo
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financeiro Aguilar Ferreira Motta. Para
ele, o diferencial da empresa estd na ino-
vacdo, na qualidade e no atendimento.
No complexo industrial também séo
beneficiadas 800 mil arrobas de algodao
por ano e 100 mil litros de leite/dia, entre
outros produtos. A marca Comigo estd
presente em dois 6leos de soja, no arroz,
no feijao, no leite e em derivados, no mi-
lho e no sal mineral. Um dos projetos
motivo de orgulho € a join venture Dalland
Comigo — um niicleo produtor de gené-

tica de suinos que fornece 25% da linha
fémeas e 75% dos machos, para o Proje-
to Buriti da Perdigdo.

Na sua drea de atuacgdo, além de ter
uma rede de supermercados, somam-se
nove lojas. A cooperativa atua forte nos
Estados de Minas Gerais, Goids, Distrito
Federal, Tocantins, Sul do Maranhao,
Belém, Mato Grosso e Sdo Paulo.

“Sempre tivemos uma coeréncia admi-
nistrativa ao longo desses 25 anos”, des-
taca o vice-presidente. Na visdo do supe-

rintendente comercial, José Walter Vilela
de Lima, o bom desempenho tem como
origem a base de trabalho “‘ser cooperati-
vanarelacdo com o cooperativado” e tam-
bém a questio logistica. A Comigo tem
cerca de 4 mil associados e um faturamen-
to bruto de R$ 300 milhdes. Com recur-
sos do Recoop, num total de R$ 2,7 mi-
lhdes, a cooperativa investiu na constru-
¢do de um novo armazém de grdos, na ci-
dade de Montividiu/GO, com capacidade
para um milhdo de sacos.

Rio Cooperativo aponta diretrizes para o século XXI

Abertura oficial do evento contou com presengas
de autoridades nacionais e internacionais

Foram seis dias de muito debate, dis-
cussdes, palestras e grupos de trabalho,
buscando tracar, em linhas gerais, a *“Iden-
tidade Cooperativa para o novo milénio”.
Cerca de 3 mil participantes nacionais e
internacionais (de 70 paises) circularam
pelo RioCentro, no Rio de Janeiro/RIJ.
Mas a consagracio do evento, ao lado das
principais liderancas cooperativistas, foi
a presenca do presidente da Reptiblica,
Fernando Henrique Cardoso, e do minis-
tro da Agricultura, Pratini de Moraes, en-
tre outros politicos e representantes inter-
nacionais, na abertura oficial do evento.

As resoluces finais fazem parte da
“Agenda do cooperativismo brasileiro
para a 1* década do século XXI", docu-
mento com o aval oficial da OCB. Entre
elas pode-se destacar: gestdo dos interes-
ses globais do cooperativismo brasileiro,
mudanca da postura gerencial da sua li-
deranga estratégica, busca da profissiona-
lizagdo dos cooperantes, colaboradores e
executivos e qualificagdo
dos dirigentes eleitos; recon-
versio produtiva, fortaleci-
mento do cooperativismo
brasileiro e intensificacio da
intercooperacao para ampli-
ar a sua participacdo no co-
mércio nacional e internacio-
nal; consolidac¢do do sistema

!
OCB; entre outros.

Pronunciamentos —

Em seu discurso, FHC reco-

Fortos: Adriana Langon

nheceu a importancia econémica do coo-
perativismo na alavancagem econdmica do
pafs. Chegou a afirmar que a sua obriga-
¢iio como presidente € facilitar a agio coo-
perativista. Mas quem realmente roubou a
cena, foi aplaudido de pé pelos congressis-
tas e citado pelos demais representantes na
mesa foi o presidente da ACI, Roberto Ro-
drigues. Ao fazer um discurso mais inti-
mista, destacou que é preciso transformar
o sonho em realidade e fez uma alusdo a
miisica de John Lennon, fmagine.

Uma das palestras mais disputadas foi
a do embaixador e secretdrio-geral da
ONTAC - Organizagao das Nacdes Uni-
das para o Comércio e Desenvolvimento,
Rubens Rictipero. E ele nao poupou criti-
cas ao produtor, quando o assunto foi ex-
portagdes. “Infelizmente, o produtor bra-
sileiro estd mais preocupado com a quan-
tidade do que com a qualidade”, criticou,
lembrando que a qualidade € exigéncia
obrigatéria no mercado internacional. Por
outro lado, também considerou que o Bra-
sil precisa investir mais em marketing.
“Somente assim, exportaremos mais café
e suco de laranja”, salientou.

Café — A presenca do lider estadual
chinés e presidente da All China Federa-
tion, Bai Lichen, na abertura oficial do
evento, foi um forte demonstrativo do in-
teresse pelo comércio do café brasileiro
para a China. As primeiras negociagdes
entre Brasil e China tiveram inicio em 1997,

Para fortalecer a relacdo comercial en-
tre os dois paises, além de liderar a¢oes para
promover o produto brasilei-
ro, foi criada a Agéncia Co-
operativa Internacional Bra-
sil/China (Acibrac) em mar-
co de 2000. Segundo o dire-
tor executivo, Juarez Valle,

Valle, da Acibrac: € preciso
fortalecer a divulgacio do
cafezinho brasileiro

| aprimeira etapa envolve a di-

vulgacdo do “‘cafezinho brasileiro” em
quatro cidades (Wuahan, Beijing, Shangai
e Guangzhon), com a distribui¢do gratuita
do produto em praga piiblica. A perspecti-
va é que em trés anos sejam exportadas
3,4 milhGes de sacas de café. Hoje, o con-
sumo na China fica em apenas 300 mil
sacas, enquanto no Brasil esse niimero
salta para 13 milhdes de sacas/ano. Po-
rém, antes de fortalecer as negociacdes,
estd sendo concluido um estudo sobre o
impacto do cafezinho na cultura chinesa
e qual o tipo e sabor preferido. Fa

*A revista A Granja viajou ao Rio Cooperativo a
convite da Ocergs.
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Produto origindrio da
regido serranad, em
especial do Vale dos
Vinhedos/RS,
conquistou
reconhecimento
internacional e
desponta com destaque
na lista dos melhores
vinhos do mundo

Cldudio Medina

ah! Mas é bom este vinho, tché!

A expressado é bem gauchesca e,

no caso dos vinhos, é da mais ab-
soluta verdade. Com a evolucio indus-
trial e com o plantio de viniferas trazidas
especialmente da Europa, o vinho brasi-
leiro — e particularmente o da serra gai-
cha — deu um salto de qualidade a partir
dos anos 80. Hoje, é comum encontrar-
mos nas listas dos melhores vinhos, sob
o crivo de endlogos, degustadores e con-
sumidores em geral, os nomes de vinhos
elaborados no Rio Grande do Sul.

Em outubro de 1992, um inglés ar-
regalou os olhos quando ouviu o apre-
sentador falar em vinhos brasileiros na
entrega dos prémios do 22™ Internatio-
nal Wine and Spirits Competition, no
Guid Hall, em Londres. A Cooperativa
Aurora, de Bento Gongalves/RS, esta-
va faturando medalhas e diplomas com
trés dos seus vinhos. Na categoria de
vinhos secos e com safra declarada, o
Marcus James Cabernet Sauvignon, sa-
fra 1988, obteve medalha e diploma de
prata, perfazendo 87 pontos em 100 pos-
siveis; o Marcus James White Zinfan-
del 1990 e o Chardonnay 1989 merece-
ram bronze, com 84,5 e 84,3 pontos res-
pectivamente. Da competicdo, realiza-
da em outubro de 1992, participaram
mais de 1.300 vinhos, originérios dos 20
mais importantes paises produtores do
mundo, como Franca, Espanha, Portu-
gal, Itdlia, Alemanha, Estados Unidos,
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DO VINHO GAUCHO

Africa do Sul, Austrilia, Nova Zelan-
dia, Argentina e outros. Hoje, vinicolas
conhecidas como Aurora, Valduga e
Miolo, por exemplo, colecionam pré-
mios internacionais. Assim, como a Vi-
nicola Cordelier e a Vinicola Marson.

Em janeiro, serd publicado um cata-
logo, classificando os vinhos nacionais
elaborado sob os critérios de um grupo
formado pelos maiores especialistas em
vinho do Brasil. O guia € composto na
sua quase totalidade por vinhos elabo-
rados no Rio Grande do Sul.

E providencial que isso ocorra, por-
que o consumo de vinho no Brasil é in-
significante, ainda mais quando se com-
para o consumo per capita/ano com o
da Argentina, por exemplo. Perdemos
de goleada. Enquanto o consumo brasi-
leiro ndo passa de 2,0 litros per capita/
ano, o argentino chega a 50 litros. Nao
se trata de preco, mas de hdbito, como
observa o argentino-garibaldense Adol-
fo Alberto Lona, diretor da Vinicola De
Lantier, do grupo Bacardi-Martini. “Se
cada brasileiro ingerisse um copo de
vinho por dia, jd igualariamos o nosso
consumo ao da Argentina, a um custo
de R$ 1,5. Precisamos ‘criar o hdbito’
de consumir vinho.”

Qualidade assegurada

E consenso entre os vitivinicultores:
a qualidade chegou aos vinhos finos do
Brasil, e para ficar. Para alguns analis-
tas, como o diretor da Peterlongo, Marc
Langon, essa foi a grande contribui¢do
que as multinacionais do vinho trouxe-
ram para as industrias brasileiras. “O
progresso no setor ja vem ocorrendo ha
pelo menos 15 anos. As indistrias se

equiparam melhor, e saimos de uma pro-
ducdo quase empirica, artesanal, e in-
gressamos numa produ¢do dotada de
alta tecnologia”, afirma.

A Peterlongo, que iniciou a produ-
¢do do primeiro champanhe nacional uti-
lizando o método Champegnoise, em
1670, introduziu maquindrio sofistica-
do e adotou técnicas modernas na ela-
boragio de seus vinhos, assim como a
maioria das outras empresas. A vinico-
la implantou um processo de fermenta-
cdo de uvas brancas com temperatura
controlada, inseriu tanques inox e um
sistema de resfriamento constante que
permite ao vinho fermentar na tempera-
tura maxima de 20°/25°, de forma a
‘aprisionar’ o aroma do vinho. A filtra-
gem e a armazenagem também sdo exe-
cutadas hoje com processos modernos
que eliminam bactérias prejudiciais ao
vinho, informa Langon. “As técnicas de
cultivo das videiras também foram apri-
moradas e, atualmente, s6 ndo da para
controlar o comportamento de Sao Pe-
dro...”, complementa.

O diretor da Bacardi Martini, Adol-
fo Alberto Lona, observa que depois da
indistria modernizar-se chegou a vez de
o produtor de uva fazer uso de novas
técnicas que qualificaram a matéria-pri-
ma utilizada na elaboracdo de vinhos.
A qualidade s6 ficou um pouco prejudi-
cada, recentemente, porque a demanda
crescente de uvas elevou os precos pa-
gos aos viticultores e esses buscaram o
aumento da producdo, descuidando-se
da qualidade.

O diretor industrial da Aurora, Car-
los Zanotto, acredita que a qualidade dos
vinhos gadchos pode melhorar ainda
mais em razdo de uma conjugagio de

-

A bebida da satide

asteur, o grande cientista francés, estu-

dando o vinho e seus processos de fer-
mentagao, afirmou, do alto da sua autori-
dade, que o vinho € a bebida mais sauddvel
que existe. Tao sauddvel que é considerado
mais alimento do que bebida. Pesquisado-
res e cientistas, no mundo todo, estio des-
cobrindo que sua riqueza nutricional inclut
o agiicar do vinho, de fdcil digestao, e mi-
nerais como o cdlcio, o fésforo, o magné-
sio, o sodio, o potdssio, o cloro, o ferro, o
cobre, 0 manganés, o zinco, o lodo e o co-

bre, além das vitaminas A, B e C. Bebido
moderadamente, estimula o funcionamen-
to de todos os drgdos internos, incluindo
o coragdo e todo o sistema digestivo. Tam-
bém age como vasodilatador e eliminador
do colesterol, podendo ser visto quase
como um remédio na prevencdo do infar-
to. Ele funciona ainda como estimulador
da circula¢do e na limpeza das veias, au-
xiliando na eliminac¢do de infec¢oes da
corrente sangiiinea.

Fonte: folder de divulgagao do Gover-
no do Estado do Rio Grande do Sul e do
Instituto Brasileiro do Vinho (Ibravin)

fatores: a introducao de novas varieda-
des e a aplicagdo de préticas culturais
que visam 2 qualificacdo da uva, a re-
novagio de equipamentos, a utilizag@o
de novas tecnologias na vinificagio e a
concorréncia de vinhos estrangeiros.
“Algumas limitagdes permanecem”, €s-
clarece Zanotto. “Mas hd um grande in-
centivo a utilizagdo de novas técnicas
no sistema de condugiio dos vinhedos
que aumentam o grau glucométrico € a
intensidade de coloragdo das uvas, qua-
lificando ainda mais o vinho gaticho”,
acrescenta. A Aurora, que iniciou sua
trajetéria em 1875, conta hoje com mais
de 1.262 familias associadas e consa-
grou-se no mercado com uma participa-
¢do de 32% nos vinhos finos.

Porém, se a qualidade € uma meta
permanentemente buscada, hd fatores
que desestimulam os que atuam na viti-
vinicultura. Um deles € a alta tributa-
¢io que incide no custo de produgao dos
vinhos, chegando a representar mais de
40%. Lona diz que a rentabilidade das
inddstrias diminui cada vez mais. “Toda
a inddstria vinicola ndo alcanga fatura-
mento superior a US$ 700 milhoes, ao
passo que outros ramos da industria ob-
tém faturamento duas ou trés vezes
maior”. Langon concorda e acrescenta
que a tributagdo continua pesando cada
vez mais, porque novos tributos surgem
de tempos em tempos, como o PIS, o
Confins, a CPMF, sem falar nas despe-
sas relativas a outros itens que oneram
o custo de producdo, como o constante
aumento dos pregos dos combustiveis.

Tecnologia de Primeiro Mundo

Cerca de 50% da produgao nacional
de uva é destinada a elaboragdo de vi-
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nhos, sucos, destilados e outros deriva-
dos. Além dos Estados tradicionalmente
produtores de uva, Rio Grande do Sul,
Sdo Paulo, Parand, Santa Catarina, Per-
nambuco, Bahia e Minas Gerais, Mato
do Sul, Mato Grosso e Goids despon-
tam como potenciais produtores de uva
de mesa. A concentragdo maior da pro-
ducdo de uva estd no Rio Grande do Sul,
onde sdo elaborados 300 milhdes de li-
tros de vinho, representando 90% da
producao nacional, movimentando cer-
ca de R$ 1 bilhdo. As uvas americanas e
hibridas representam 80% da producio,
enquanto as viniferas, em torno de 20%.

A projecdo de encerramento para o
ano 2000 (até o fechamento desta repor-
tagem, o balanco ndo estava concluido)
¢ de que a inddstria de vinho brasileiro
cresca 10%. “As grandes vendas ocor-
reram em 1999, mas a safra para vinho
bateu recorde este ano, chegando a 520
mil toneladas de uva colhidas e permi-
tindo uma producio total de 410 milhdes
de litros para vinhos e sucos”, contabi-
lizou Jaime Milan, da Vinicola Cordeli-
er e assessor da Unido de Vitivinicultu-
ra do Brasil (Uvibra).

Embora os nimeros referentes ao
ano passado ndo estejam fechados, as
estimativas para 2001 sdo as mais posi-
tivas possiveis. Ou seja: crescer ainda
mais. Na visdo do engenheiro agréno-
mo e diretor da vinicola Marson, Jodo
Marson, localizada em Cotipora/RS,
uma das tendéncias € o incremento nas
vendas de vinhos reserva. E os niimeros
mostram isso: em 1999, a inddstria vi-
nificou 142 mil quilos de uva vinifera
nobre (usada na produg¢do dos vinhos re-
serva) e 608 mil quilos de uva america-
na; em 2000, a necessidade de uvas vi-
niferas nobres aumentou para 250 mil
quilos e a de americanas caiu para 445
mil quilos. Fazendo as contas, Marson
ressalta que a produgdo de vinho reser-
va aumentou 80%, enquanto o de mesa
diminuiu em 27%.

A maior regido produtora de uva do
Rio Grande do Sul, conhecida como ser-
ra gaticha, possui aproximadamente
17.500 estabelecimentos rurais, dos quais
mais de 80% pertencem a viticultores. As
propriedades sdo tipicamente pequenas,
com 15 hectares de drea total média, e
empregam essencialmente mao-de-obra
familiar. Pela topografia acidentada da
regido, a mecanizacao € apenas parcial.

A campanha central do Rio Grande
do Sul possui um perfil de propriedade
viticola diferente da serra. Caracteriza-
S€ por uma exploracdo empresarial em
grandes areas e uso intensivo da meca-
niza¢dao. A uva produzida nessa regido
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Lona, diretor da Vinicola De Lantier: precisamos
criar o habito de consumir vinho

Jodo Marson, diretor da Vinicola Marson, aposta
no crescimento das vendas do vinho reserva

€ destinada 2 elaboragdo de vinhos fi-
nos e representa 13% da producio de
uvas viniferas do Estado. Houve cresci-
mento na comercializacdo de vinhos de
consumo corrente até 90/94, com que-
da no tltimo periodo. O crescimento dos
vinhos finos foi muito mais acentuado
até 85/89, permanecendo praticamente
constante nos periodos seguintes. Jd o
mercado de suco de uvas é crescente.
Com a abertura do mercado, o Bra-
sil passou a importar mais, resultando
um saldo negativo de aproximadamen-
te o dobro do valor das exportagdes, ten-
do os vinhos e as uvas a maior fatia. A
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Divulgagdo

Langon, diretor da Peterlongo: ingressamos
numa produgdo dotada de alta tecnologia

participagdo dos vinhos importados em
relagdo aos vinhos de viniferas comer-
cializados no pais representou 41,6%
em 1999.

Setor vai bem, obrigado

Quem olha para o cendrio, tanto de
Garibaldi quanto de Bento Gongalves —
muitas construg¢des, comércio movimen-
tado, melhoria sensivel da infra-estru-
tura —, chega a conclusdo de que ambos
os municipios vio bem. Notadam}ell]te
em Bento Gongalves, onde os edificios
comeg¢am a tomar conta de espagos nos
quais antes predominavam residéncias
de pequeno porte. E quem olha para as
novas vinicolas chega & mesma conclu-
sdo. Industrias de cardter familiar, como
a Miolo, a Valduga, e outras mais, estdo
alcando v6o e obtendo resultados entu-
siasmantes.

Saudédvel também ¢é o fato de essas
empresas estarem se desenvolvendo
preocupadas em manter o bom nivel de
sua produgdo. Algumas até contém 0 en-
tusiasmo, seguram um pouco 0 freio,
para evitar perdas na qualidade. Como
diz a diretora de vendas da Valduga, a
enéloga Juciane Casagrande: “Busca-
mos preservar a qualidade de nossos vi-
nhos, porque foi esse aspecto que nos
propiciou crescer e ganhar prestiglo no
mercado”. O mesmo afirma o diretor da
Miolo, Anténio Miolo. Ele revela que a
empresa jd vem fazendo contatos com
possiveis compradores estrangeiros, mas
age com cautela. “A oferta de matéria-
prima ainda ndo possibilita uma produ-
¢do compativel com as demandas inter-
na e externa. Vamos consolidando nos-
sa posigido e, gradativamente, preparan-
do-nos para vbos mais altos.”

A Miolo estd adquirindo cinco no-
vas maquinas da It4lia para nao s au-
mentar, mas qualificar mais ainda sua
producdo de vinhos. Ao mesmo tempo,
importa mudas de viniferas dos melho-
res vinhedos da Itdlia, da Franga e da
Africa do Sul. Sio mudas com certifi-

>
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Preocupacio constante das
vinicolas € manter o bom nivel de producgdo

cados de sanidade para evitar o ingres-
so de virus prejudiciais aos parreirais.

A Valduga nao faz menos: em 2000,
foram sete hectares plantados s6 com
mudas trazidas da Itdlia. Em 1999, fo-
ram elaborados 450 mil litros de vinhos;
em 2000, 500 mil; para 2001, um pouco
mais. “Nao queremos ampliar demasia-
damente nossos parreirais para ndo per-
dermos o controle da qualidade”, justi-
fica Juciane.

A Miolo estd buscando outras areas
para expandir o cultivo de uvas vinife-
ras. Uma dessas dreas estd localizada em
Bagé. Sao 1,2 mil hectares, onde serdo
plantados de 70 a 100 hectares no pro-
ximo ano. No Vale do Sao Francisco,
no Nordeste brasileiro, a Miolo esta pro-
duzindo a linha Terra Nova, com as va-
rietais Asti e Shiray.

E assim, com os pés no chdo, que as
vinicolas vdo conquistando seus espagos.
Aumento da producdo, sim, mas sem es-
quecer a qualidade. Por isso, seguramen-
te, o setor vai bem, muito bem, obriga-
do. Afinal, piano, piano, se va lontano...

O cacho substitui o berro

Este titulo pode, a primeira vista, pa-
recer estranho, mas € a mais pura ex-
pressdo da realidade. E que a regido da
campanha, na fronteira oeste do Rio

A Casa Valduga investiu em um complexo
turistico

Grande do Sul, tradicionalmente dedi-
cada ao criatério, estd sofrendo um ra-
dical processo de transformagéo de sua
economia. De uma certa maneira, o boi
estd sendo substituido pela uva, e os
campos de pastagens ddo lugar aos vi-
nhedos. No municipio de Santana do Li-
vramento estdo estabelecidas importan-
tes indtstrias vinicolas, como a Seagram
do Brasil (marca Almadén), e surgem
pequenas cantinas de produtores locais
de uva, como a Livramento Vinicola. Em
Bagé, fendmeno semelhante ocorre:
uma grande vinicola instalard em breve
seus vinhedos e sua fabrica.

Os motivos sdo comprovados por
uma pesquisa feita pela Universidade
Federal de Pelotas e a Universidade de
Davis, na Califérnia (EUA), explica

bivulga;iu

Inovagdo: a Aurora foi a primeira a abrir suas

portas ao piiblico, criando o Centro de Recepgio
Turistica

Enio Simdes Pires Gallois, agréonomo e
chefe do vinhedo da Seagram A partir
desses trabalhos, descobriu-se que a re-
gido mais propicia para a produgio de
videiras européias vai do municipio de
Jaguardo até Quarai. A uva e o vinho
produzidos em 535 hectares sdo engar-
rafados em Sdo Paulo.

Entre as caracteristicas favordveis,
destaca-se o solo arenoso, de boa drena-
gem. E o mesmo se pode dizer do clima:
100 dias de sol no verdo € tudo o que um
produtor de uva pede a Deus, porque isso
€ muito bom para a concentracio de agi-

Muito provavelmente nao. Pois é,

mas isso poderd se tornar realidade num

| curto espago de tempo.
o agronomo Celito Guerra (na foto), um

Vinhos da Embrapa, em Bento Gongal-
ves. Este trabalho de melhoramento ge-
nético, de criar cultivares de uvas sem
sementes adaptadas as cana':goes brasi-

 langamento dessa genética, ao alcance
* dos produtores, é até o ano de 2005.

. adaptagao as nossas condi¢oes ambien

;’l{a em parceria com a Embrapa Semi-
 Arido, Valexport e Cooperativa Jales,
com apoio do CNPg/Bioex, Padfin e
Avanga Brasil. Os experimentos sdo fei-
- tos em Bento Gongalves/RS, Jales/SP
e Petrolina/PE.

océ jd comeu uva sem sementes?

E o que garante

dos pesquisadores do Centro de Uvas e

leiras, iniciou em 1997. A previsdo de

Um das principais dificuldades do
material importado é o problema de

 tais, o que acaba causando baixa produ-
tividade. A pesquisa estd sendo realiza-

Uva sem semente

As agaes do CNPUYV sdo desenvolvidas
em uma drea de 100 hectares, dos quais 27
clusivamente aos vinhe-
{ ! centro ndo se restringe
a pesquisa genética e a busca de novas tec-
nologias. O centro se responsabiliza, tam-
bém, pela transferéncia das descobertas aos
produtores de uvas e as indistrias vinico-
las, além de contribuir para a organizagdo
setorzal ,_Pa mar m z,s gﬁc:ente essa

22 - FEVEREIRO 2001

rithia, que é especifica para sucos. Na
drea da enologia, a preocupacgdo estd
voltada para o aumento da longevidade
dos vinhos tintos, trabalho feito em par-
ceria com a Cooperativa Vinicola Auro-
ra e a Almadén.
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Anténio Miolo, diretor
da Miolo: expandindo
| o cultivo de uvas
viniferas

car na uva, numa taxa que supera de lon-
ge a da regido serrana do Estado. “Mes-
mo os solos dessa regido sendo mais po-
bres, sdo mais facilmente trabalhdveis e
ideais para as videiras”, ressalta. Diante
dessas condi¢Ges mais do que favordveis,
tem gente comecando a migracio da ser-
ra para Livramento e Bagé.

Turismo regado a vinho

A atividade vitivinicola € a princi-
pal fonte de receita das administragoes
municipais da regido serrana do Rio
Grande do Sul. A renda das cidades tam-
bém provém, em grande escala, da plan-
tacdo de videiras, da elaboracio e co-
mercializagdo de vinhos. Mas os admi-
nistradores ja vislumbram boas perspec-
tivas para o chamado turismo enol6gi-
co. Afinal, a “inddstria sem chaminé”
tem peso importante na economia de
nagdes desenvolvidas, como Espanha,
Itdlia, Franca, Grécia, etc.

O secretdrio de Turismo de Bento
Gongalves, Ivo Da Rold, tem uma visao
correta do que o turismo pode signifi-
car para o desenvolvimento da regido.
Bento tem sediado feiras de negécios de
nivel nacional e internacional, além de

SERRA GAUCHA
VALE DOS VINHEDOS

PORTO ALEGRE

PORTO ALEGRE............ 125 km

FLORIANOPOLIS....
DISTANCIAS CURITIBA ... o
SAO PAULO..,...ovvrineeina s

RIO DE JANEIRO.........1.

COMERCIALIZACAO DE VINHOS DO RIO GRANDE DO SUL

Produtos/Ano 1997
Vinho comum branco 33.524.608
Vinho comum rosado e © 13.550.872
Vinho comum tinto -"1"27.693.158-'- R
.VII"IhD espamal branco : :
Vinho especial rosado 145144
Vinho es-p'e.é-iall finto 136027
Vinho vinifera brancdr ~ 26.141.257

i thcrv}rifera rosado 7 1 997 373 7
Vinho vinifera tinto

Fonte: Uvibra/Embrapa Uva e Vinho

eventos culturais, e tem estimulado o
agroturismo embasado na cultura da uva
e do vinho, na gastronomia tipica da re-
gido e no acervo arquitetdnico funda-
mentado em construgdes que datam da
época da chegada de italianos aos mu-
nicipios da regifo.

Quem se deslocar até a serra, encon-
trard varias opg¢Oes de turismo, desde o
passeio de trem — a Maria Fumaga —
numa mdquina movida a vapor, entre
os municipios de Bento Gongalves, Ga-
ribaldi e Carlos Barbosa, até os Cami-
nhos de Pedra e de Faria Lemos, que
abrangem, respectivamente, a visitacao
a prédios construidos em pedra e ma-
deira no final do século XX, estabele-
cimentos que abrigam atividades de
ferraria, cantinas de vinho, casas de
massas, restaurantes, etc. O Vale dos
Vinhedos, coordenado pela Associagio
dos Produtores do Vale dos Vinhedos
— Aprovale, permite ao turista visitar
cantinas que produzem vinhos finos,
vinhedos premiados em concursos in-
ternacionais, degustar produtos coloni-
ais e hospedar-se em casas tipicas. O
municipio estd expandindo essas ativi-

' 18.303.579

PRODUCAO DE UVAS NO BRASIL, EM TONELADAS

1998 1999
35.117.186 36.499.378
T 98_0172__:_ 13221934
133 3.479.291 150 857.434
e 55715_' _
2074_' VI 112392'__'
- 50.870 i
18945443

1.585.687

11925188  14706.398

dades turisticas, onde se inclui o pro-
jeto do Vale do Rio das Antas, com
destaque para a Cantina Milenium, da
vinicola Salton.

E pensamento da Secretaria de Tu-
rismo de Bento reativar a Ferrovia do
Vinho, que percorrerd um trajeto mar-
cado pela beleza da paisagem do Vale
do Rio da Antas e por obras de arte,
concluir a Casa das Artes, com espa-
co para 600 pessoas, construir um Cen-
tro de Eventos de 10 mil metros qua-
drados e incrementar a infra-estrutura
rural voltada para o turismo.

A exemplo de Bento, Garibaldi tam-
bém investe no turismo “regado a vi-
nho”. Neste ano, a prefeitura investiu
R$ 50 mil no turismo, e a atividade con-
tribuiu para a receita municipal com
R$ 1,5 milhdo, segundo informa o se-
cretdrio de Turismo, Luis Carrer. Algu-
mas das atragdes turisticas de Garibaldi
sdo a pista de esqui localizada no quilé-
metro 60 da Rodovia RST 470, o pas-
seio no caminhdo GMC, de 1942, de
onde o turista pode observar os atrativos
naturais da cidade e a visita a Piccola Ga-
ribaldi, constituida de maquetes. F

1997 1998 1999
414.485 348523 469.870
441156  387.947  398.479
855641 736470  868.349

Marca mais vendida

Fonte: Dados famecldos pslas prdprras ampresas
| *Em RS milhtes

Discriminacao/Ano 1996
Uaparavinho 313331
Uvademesa  417.554
| el kR T 730.885
Empresa Producao em garrafas Faturamento®
AURORA 36 milhdes v
MIOLO i ! : 4 rrnlhoes Wi
PETERLONGO R 10 muhaes
VALDUGA ~ s00mil
' BACARDI MAHTINI 7mi|h5es '
MARSON 2s50mil

éé,‘& Marcus James
30,0 Selegdo
240,, . VindePays

77 N e Século

' 45 W Chateau du Valier :
1,2 Vale da Ferradura/Marson
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WALTRA

milhdes. Os produtos mais importados
pelo Brasil foram papel, papel cartdo,
méquinas miltipotentes e aparelhos elé-
tricos. O Brasil, por seu lado, exportou
R$ 215 milhdes, principalmente em pro-
dutos como frutas, café, chd, cacau, tem-
peros e minerais.

Parte da corporag@o Partek desde
1997, a Valtra vendeu, no ano passado,
15.900 tratores, contra 15 mil vendidos
em 1999. Com isso, faturou 670 milhdes
de euros no ano passado, 13% a mais do
que em 1999. O diretor comercial e de
marketing da Valtra Tratores do Brasi],
sediada em Mogi das Cruzes/SP, Clau-
dio Costa, observa que um dos desafiog
é recolocar a empresa no topo da lista do
mercado brasileiro, como maior fabrican-
te de tratores agricolas de rodas € manter
a posigdo nas exportagdes de maquinas
- agricolas. 0
O diretor de marketing, Claudio Costa (a esquerda), e o diretor-presidente da Valtra do Brasil, Jouko No Brasil, a fabrica da Valtra foi inay-
Tomimila, junto & nova cabine de tratores lan¢ada pela empresa gurada em 27 de abril de 1962, em Mogi

N a cidadezinha de Jyviskyld, a ra dos Mil Lagos”, estd localizada no  das Cruzes/SP, com a presenga do entig

Fotos: A Granja

300 quildémetros da capital norte da Europa. E um pafs de 337 mil ~ presidente da Repiiblica, Joao Gf’ulf_irt’ =
Helsinki, na Finlandia, a Valtra, quilometros quadrados, com 5,1 milhdes ~ do presidente da Valtra, Aarne Hirkénen,
empresa do megagrupo finlandés Partek,  de habitantes. De acordo com a tltima A fabrica comegou p_roduzu!d(.) 4 mil tra.
reuniu, no dia 19 de janeiro, cercade mil  pesquisa global do Férum Econdémico  tores e teve um investimento lﬂlcm_l de 600

pessoas do mundo inteiro, entre elas 130  Mundial, em Genebra, a Finlandia tomou milhdes de marcos finlandeses. Fal
jornalistas, para comemorar 0s 50 anos  dos Estados Unidos a dianteira como eco-
de fundacdo e fabricag@o de tratores. A  nomia mais competitiva do mundo. Suas
festa, que contou com a presen¢a do pre-  relagdes com o Brasil no ambito comer-
sidente da Partek, Christoffer Taxell, do  cial estdo em crescimento. Em 1999, os
presidente mundial da Valtra, Jouko dados mostram que as exportacdes fin-
Tukianen, do diretor-presidente da Val- landesas para o Brasil foram de R$ 566
tra do Brasil, Jouko Tommila, e de dire-
tores das unidades mundiais, serviu, ain-
da, para o grupo apresentar o novo logo-
tipo Valtra, os novos modelos e linhas de
tratores e motores, além das instalacdes

da Valtra na Finlandia.

A Finlandia, conhecida como a “Ter-

#A revista A Granja viajou a convite da Valtra,

O gerente executivo, Eduardo Hoffmann (a direita),
entrega foto do Rancho Centaurus, propriedade rural da
revista A Granja, ao presidente da Partek, Christoffer
Taxell (a esquerda), e ao presidente mundial da Valira,
Jouko Tukianen, e esposa
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SEMEADORAS METASA

LANCAMENTO NO SHOW RURAL COOPAVEL

Visite o nosso stand

SDM 2019 - 2023 - 2027 ———

e METAS4A METaSa ReTEE——
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— As Semeadoras SDM 2019, 2023 e 2027 s@o maquinas eficientes para realizar com precis&do

a semeadura de graos finos, como cultura de inverno e pastagens, em terrenos com maior
teor de umidade, maior que o normal, ou seja, @ maquina consegue entrar na lavoura apés

a chuva, antes das semeadeiras convenciongis. T ‘ '
Isto & possivel devido ao sistema construtivo da maquina modelo SDM, que é formado por

} 2 (dois) suportes de linha de semeadura, intercalando as mesmas fazendo com que ‘
trabalhem com espagamento entre si, o dobro das distancias das semeadoras normais.
A sua precisdo na distribui¢do da semente, conferida pelo sufstema Qe roto.r acanalado
helicoidal, se torna mais eficiente na magquina SDM, por possuir 2 (dois) conjuntos de caixa
} distribuidora uma a frente e outra atras, para que 0s distribuidores tenham um alinhamento
perfeito com os discos sulcadores, evitando o embolsamento do adybo nos condutores.
Permite ainda a escolha do produtor, sua preferéncia de colocacao do adubo ou da semente
a frente ou atras do disco sulcador, dependendo da cultura, podera conseguir uma melhor

colocagao da semente no solo. »
O sistema de distribuicdo de adubo é por rosca sem fim, o mesmo utilizado nas plantadeiras

Metasa modelo PDM. o
Reservatorio em fibra de vidro anticorrosivo, fazendo com que as maquinas SDM se tornem

eficientes, versateis e duraveis.

Rua Arno Pini, 1380 - Distrito Industrial - Fone/fax:(054) 311-1100 - CEP 99050-130 - Passo Fundo - RS
www.metasa.com.br - E-mail: impl@metasa.com.br
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Uma revista sempre a frente do seu tempo.

A REVISTA DOl

LIDER RURAL

- Em plena 22 Guerra Mundiaj n, sceu A GRANJA.
Hd 56 anos.




“Para se ter
credibilidade,
é preciso ter
independéncia.
Sdo duas coisas
que ndo sao
Impostas.
Adquire-se, passo
a passo. Sao as
principais
qualidades que
A Granja tem
de sobra.”

Roberto Rodrigues é engenheiro agronomao
e agricultor, presidente da ACI e da Abag e
professor de Economia Rural da Unesp




Com a baixa da 14,
criadores estio
investindo no ovino
tipo carne que vem
consolidando seu espago
no mercado.

O principal desafio é
aumentar a producdo de
cordeiros para atender a
crescente demanda
interna

Texto e fotos: Luciana Radicione

Embora o consumo ainda deixe a dt?-
sejar, uma média de 100 gramas/per capi-
ta/ano, € cada vez maior a procura de res-
taurantes e supermercados por cortes de
ovinos. S6 que a produgdo brasileira nao
consegue atender nem i metade dessa de-
manda. De acordo com o presidente da
Federacdio Brasileira dos Criadores de
Ovinos Carne (Febrocarne), Vanius Ste-
chow, se houvesse produgdo, somente o
Rio Grande do Sul poderia comercializar
até 4 milhdes de cordeiros para Sio Pau-
lo. “A importacdo
do Uruguai € qua-
se a nossa pro-
dugdo, mas tam-
bém ndo supre a
demanda”, com-
parou.

O mercado estd em franca expansdo
em fungdo dos precos que superam os da
carne bovina, com remuneracio que che-
gaaR$ 1,60 o quilo vivo. Porém est4 res-
trito a capacidade de producdo de matri-
zes, reconheceu Stechow. “Aumentar a
quantidade de fémeas é fundamental, mas
existe o problema da descapitalizaciio do
setor”, justificou. Uma alternativa para
mudar esse quadro, na sua opinido, é a
reativacdo do Fundovinos, programa que
prevé a destinacdo de recursos para um
fundo a partir do abate. *“*Apesar de tudo,
estamos no caminho certo.” Ele prevé para
2001 o abate de 1 milhdo de cordeiros no
Rio Grande do Sul, onde, de um rebanho
estimado de 5,3 milhdes de animais, cer-
ca de 3,8 milhdes sdo fémeas.

Apesar de o Brasil nfo ter condigdes

.I"' "' ’

ara dobrar ™

de carne

carne ovina estd em alta. Se de-
A pender do mercado, tudo indica

que esse segmento vai continuar
sendo a preferéncia entre criadores de
ovinos no Brasil. O espaco aberto pela
crise da 12 no mercado internacional hd
cerca de 30 anos acabou impulsionando a
producio de racas de corte. A escolha foi
acertada, pois o mercado despertou para
as qualidades desse tipo de carne.




de abastecer nem mesmo O consumo in-
terno, Stechow € otimista e ndo descarta a
possibilidade de que até 2006 a carne ovi-
na nacional ingresse no mercado interna-
cional. “Antes, em 2005, possivelmente
estaremos fornecendo carne suficiente
para os restaurantes brasileiros”, projetou.
Para que isso ocorra, afirmou, € necessd-
rio investir na capacitagdo do produtor,
qualificar a mdo-de-obra dos funciondrios
das cabanhas, com o objetivo tnico de
aumentar a produgdo de cordeiros.

O presidente da Associagio Brasilei-
ra de Criadores de Ovinos (Arco), Paulo
Schwab, também aponta como fator limi-
tante a criaciio de cordeiros. Segundo ele,
aproducdo € de 60% entre as fémeas, pou-
co se for comparado com a média ideal
de 100 a 120 para cada grupo de 100 ove-
lhas. O que dificulta o aumento da produ-
¢do € a alta taxa de mortalidade de cor-
deiros, hoje entre 20% e 25%, quando o
maximo aceitdvel é de 5%. Qualificar a
alimentagdo do animal, oferecer boas con-
di¢oes de abrigo e acompanhamento fre-
qiiente de veterindrios sdo medidas que
devem ser adotadas pelos criadores para
reduzir o indice de mortalidade. Na visdo
de Schwab, enquanto esse problema nio
for resolvido, dificilmente o Brasil serd
auto-suficiente na produgdo para atender
a demanda de consumo de restaurantes e
supermercados, apesar do crescimento ja
verificado na criagdo, nos Estados de Sdo
Paulo, Bahia e na regido Centro-Oeste.

A crise da la

Mesmo que a criagido de ragas lanei-
ras tenha reduzido
drasticamente na
década de 70, ain-
da hd uma boa fa-
tia de mercado a
ser explorada pela
ovinocultura 1a.
Para o superinten-
| dente de registros
| genealdgicos da
Arco, Francisco
Pereld, a 1a man-
tém as suas carac-
teristicas nobres, o
que a diferencia
muito do produto

sintético. “A retomada da producéo de 14,
além das oscilagdes do mercado interna-
cional, vai depender de estimulos a cria-
¢ilo mais intensiva e aplicacdo de tecno-
logias mais modernas”, salientou. Confor-
me ele, essa tecnologia, ja disponivel, € o
que ird determinar uma produtividade e
uma rentabilidade maior ao criador. “Pre-
cisamos melhorar as condi¢des das pasta-
gens, tirar maior proveito da fertilizagdo,
aumentar o indice de sobrevivéncia de cor-
deiros e fazer uso da selecdo genética”,
enumerou.

Até bem pouco tempo, o Rio Grande
do Sul era o tnico Estado que produzia
ovelhas, onde cerca de 90% das ragas eram
do tipo 14. Nessa época, mais precisamente
na década de 70, o rebanho gaticho era de
13 milhdes de cabecas. Os animais tipo
carne comegaram a ingressar no pais, em
1972, quando o governo federal langou
medidas que favoreceram a importagdo
das ragas suffolk, ile-de-france, texel e
hampshire dow. Apesar da predominén-
cia da ovinocultura de corte no pais, o Rio
Grande do Sul é o Estado que mais pro-
duz 13 do Brasil, com uma produgdo de 4
milhdes de toneladas, de um total nacio-
nal de 14 milhdes. No rebanho, as ragas
especializadas em 13 ainda sdo o forte. “As
racas de carne exploradas tém revestimen-
to de 14, como a suffolk e a hampshire
dow”, destacou.

O Brasil perdeu mercado para a ld com
a crise da ex-Unido Soviética e da China
Comunista, que eram grandes importado-
res de fibra. “A expansdo da producdo de
soja e arroz também reduziu a criagdo da
ovinocultura”, esclareceu o dirigente da
Arco. O resultado de tudo isso foi a que-
da dos pregos no mercado interno e o au-
mento dos custos de producdo. Esse des-
compasso foi determinante para a derro-
cada da 13 no Brasil. Na ultima safra, os
produtores do Sul voltaram a se decepcio-
nar com os pregos da 1a. Os precos espe-
rados eram de R$ 2,40 o quilo da 13 corrie-
dale e entre R$ 3,00 e R$ 3,40 o merino
australiano, mas o mercado pagou, em
média, R$ 2,00 pelo quilo da 13 corrieda-
le e R$ 2,80 pela 1a merino australiano.
“Foi uma frustracdo, provocada pelo fe-
chamento das fronteiras do Uruguai, que
€ 0 nosso maior comprador, por causa da
aftosa”, informou Francisco Pereld.

Animais esquilados

B

!
Producao de 13 (kg)§
——— — b |

Investindo na _
comercializacao

A Cabanha Alice, de Eldorado do Sul/
RS, estd investindo pesado na producdo
de carne embalada a vicuo. Sdo diferen-
tes tipo de cortes de carne ovina comerci-
alizados nos municipios da Grande Porto
Alegre. Metade da producdo congelada
abastece os restaurantes e a outra metade,
resfriada, € vendida para trés grandes gru-
pos supermercadistas do Estado. A pro-
ducio média em 2000 foi de dez tonela-
das por més, mas Carlos Timmers, que
segue o exemplo do pai na administragdo
dos negdcios da cabanha, quer dobrar os
negécios neste ano. “Vamos vender para
outros Estados e até mesmo para o centro
do pais”, almejou Carlos, responsével pela
drea de comercializagdo da cabanha. Se-
gundo ele, existe um mercado potencial
também no Nordeste, onde o consumo se
equipara ao do Sul do Brasil.

Como sé cria reprodutores da raca
hampshire dow, a compra dos cordeiros é
feita freqiientemente de 100 produtores, a
maioria do municipio de Herval, numa par-
ceria que Carlos mesma chama de ‘contra-
to de boca’. A estratégia deu certo. “Os
cordeiros sdo abatidos e adquiridos por n6s
quando atingem 14 quilos. Isso garante a
compra de cordeiros o ano inteiro, ja que
nem todos os animais vdo alcancar esse
peso na mesma época”’, salientou Timmers.
A estratégia adotada pela Cabanha Alice
evita um dos maiores problemas enfrenta-
dos pelos criadores: a falta de oferta regu-
lar durante os 12 meses do ano. O abate €
terceirizado, mas a industrializacdo da car-
ne € feita na propria propriedade de 300
hectares, em Eldorado do Sul.

Troca da la pela carne

O gaticho Orlando Pires Martins, da
Cabanha Retiro, de Santana do Livramen-
to/RS, ndo pode estar mais satisfeito com
a ovinocultura. Criador de reprodutores da
raca texel, ele foi o primeiro a importar o
animal da Holanda pela fronteira oeste,
em 1973. Hoje sabe que esse € o cami-
nho. “Pelas condicdes que alcancei hoje
em minha cabanha, posso afirmar que ndo
trocaria a carne pela 13", disse. Ele prefe-
re nao falar em mimeros, mas garante que
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a genética empregada é o que vem lhe
garantindo satisfacdo. A taxa de natalida-
de chega a 105%. “Fagco um pouco mais
do que os franceses estdo fazendo”, dis-
se. Ele se refere 4 média tida como aceita-
vel no indice de mortalidade de cordeiros
que € de 2% a 3%. Taxas acima disso sio
consideradas falhas humanas. “Falta as-
sisténcia a ovelha na hora do parto e vis-
torias permanentes nos alojamentos dos
animais. O ideal também € que seja reali-
zada a sincronizacdo do cio por meio da
inseminacdo”, completou.

Casos de scrapie

O Ministério da Agricultura proibiu no
final de janeiro as importacGes de ovinos,
caprinos e sémen dos paises cujo rebanho
apresentou casos de ‘“‘scrapie’’, doenga
rara, também conhecida como paraplexia
enzodtica, que afetou ovelhas no munici-
pio de Candéi, no Parand. A propriedade
contava com um efetivo ovino de 40 ma-
chos e 198 fémeas. No levantamento epi-
demiolégico realizado, foi constatado que
0Ss animais positivos para a doenga eram
descendentes de uma matriz ovina da raga

Bom exemplo
vem de Sao Paulo

Associacao Paulista de Criadores de
' ‘Ovinos (Aspaco) estd investindo na pro-
dugdo de ovinos tipo carne no Estado de Sao
Paulo. A parceria com 20 produtores possi-
bilitou a construcao da Cooperativa dos Ovi-
‘nocultores do Estado de Sao Paulo (Coope-
rovinos). Com o abate terceirizado, que ini-
clou em janeiro, produtores integrados pre-
tendem industrializar até 4 mil quilos de car-
ne por més ou 150 carcagas/dia.

Segundo o zootecnista da Aspaco, An-
dré Luiz di Santi (na foto), o produto serd
comercializado embalado e em cortes peque-
nos. O preco final do produto, dependendo
do corte, varia entre R$ 8,00 ¢ R$ 9,00 o

hampshire dow, importada dos Estados
Unidos em 1989.

O secretério interino de Defesa Agro-
pecudria do Ministério da Agricultura, Rui
Vargas, comunicou o registro da doenca a
Organizacao Internacional de Epizootias
(OIE) e determinou o aumento da vigi-
lancia sanitdria na regifo contaminada. O
“scrapie” foi detectado pela primeira vez

quilo. A remunera-
¢do ao produtor es-
perada é de R$ 4,50
o quilo limpo. “Va-
mos vender en redes ‘
de supermercados e nos supermercados da
propria cooperativa”, informou Di Santi. A
meta € chegar a todos os pontos-de-venda,
Jd que se trata da primeira cooperativa a
produzir carne ovina embalada e com eti-
queta na regiao. Em Sao Paulo, conforme o
zootecnista, o rebanho ovino estd estimado
em 440 mil cabecas, com predominio de 90%
das ragas voltadas para o segmento carne,
como ile-de-france, santa inés e suffolk. “O
niimero de criadores aumentou em fung¢do da
linha de crédito do governo, que assegurou
recursos de até R$ 15 mil por produtor para
a compra dos animais”, observou Di Santi.

no Brasil, em 1985, em ovinos importa-
dos da Inglaterra. Para evitar a dissemi-
nacio da doenga no pais, o governo in-
terditou a propriedade, promoveu a de-
sinfec¢@o das instalagdes, instituiu o va-
zio sanitario e estabeleceu um programa
de vigilancia em todas as propriedades
vinculadas epidemiologicamente aos ani-
mais doentes. Ej

KAgribrands do Brasil

Purina




Embora a tecnologia aplicada ainda necessite ser
aprimorada, o sistema elimina o tradicional arranquio manual das
plantas e reduz os riscos de perdas da cultura

Alexandre Ismael Elias, engenheiro agrénomo e mestre em mdquinas agricolas
da Esalq/USP; Marcos Arbex, engenheiro agrénomo de Botucatu/SP

urante muito tempo, o feijdo foi

D considerado cultura secundaria,
de pouca importincia econdmi-

ca, cultivada, geralmente, apés a colhei-
ta do milho. Tradicionalmente, o feijdo
era cultivado em duas épocas distintas
do ano, a primeira denominada “safra
das dguas”, cujo plantio € realizado en-
tre os meses de novembro e dezembro,
e a segunda conhecida como “safra das
secas”, cujo plantio ocorre entre feve-
reiro e margo. Com a introdugio da irri-
gacdo na cultura, uma terceira safra, de-
nominada “safra de inverno”, foi esta-
belecida, e o plantio € realizado entre
abril e julho, com grande concentragio
em maio. .
A viabilizacdo econdmica da irrjga-
¢do do feijio comegou na década de'80,
influenciada por diversos fatores. Entre
os anos de 1986 a 1995, a drea cultiva-
da de feijdo teve um acréscimo de 71%,

com aumento de 166% em producdo e
de 55% em produtividade média, pas-
sando de 901 kg/ha para 1.400 kg/ha.
Na busca pelo aumento da produti-
vidade agricola e pela redug@o dos cus-
tos de producgdo, cresce a importincia
do plantio direto e da rotagdo de cultu-
ras. Nesse contexto, o feijao apresenta
grande potencial por dois motivos: por
ser uma cultura de ciclo curto e por ser
uma planta leguminosa. O elevado cus-
to de producgio e a necessidade expres-
siva da quantidade de mdo-de-obra para

a colheita sdo fatores que dificultaram
a utilizacfo da cultura em dreas de rota-
¢do, principalmente em grandes exten-
soes. O arranquio das plantas para o pro-
cesso manual de colheita utiliza em
média 8,0 homens/dia ha, podendo ne-
cessitar até 18,6 homens/diaxha, depen-
dendo das caracteristicas da cultura, da
planta e do tempo disponivel para a co-
lheita. A modernizacdo da agricultura
associada a indiscutivel necessidade de
reducdo dos custos de producio, agra-
vada ainda pela entrada do Mercosul no
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mercado brasileiro, conduziram 2 ine-
vitdvel mecanizacdo da colheita.

Sistemas utilizados

Por muito tempo, a colheita do fei-
jdo foi realizada de forma totalmente
manual. O processo era inicializado com
o arranquio, sendo as plantas viradas e
enleiradas para secagem ao sol. Poste-
riormente, transferidas para um terreno,
realizava-se a batecao manual para reti-
rada dos graos das vagens. Em seguida,
acontecia a catacdo manual, a separagio
e a limpeza dos grios colhidos com o
auxilio de peneiras circulares.

Uma melhoria nesse sistema foi ob-
tida com a introducéo da trilha mecani-
zada, embora a alimentagdo da méqui-
na com o feijdo ainda fosse feita ma-
nualmente. Um incremento na capaci-
dade de trabalho foi obtido com a intro-
ducdo de médquinas recolhedoras-trilha-
doras. Apés arranquio e enleiramento
manuais, uma mdaquina tracionada por
um trator e acionada pela tomada de po-
téncia desse recolhia, trilhava e ensaca-
va o feijdo. Esse sistema ainda é um dos
mais usados.

Embora a introducio dessas méquinas
tenha representado grande auxilio a cul-
tura do feijdo, o arranquio manual das
plantas ainda € o mais oneroso e que nio
foi solucionado. Atualmente, com a escas-
sez da mado-de-obra — agravada pela ativi-
dade drdua e desgastante que essa etapa
representa —, a atividade tem se tornado
cada vez mais cara. O problema nio se
refere somente ao custo da contratacio da
mao-de-obra, mas também a disponibili-
dade de pessoas. Em média, para realizar
0 arranquio de lha de feijao em apenas
um dia de trabalho, sdo necessdrios oito
homens. Isso significa que um tinico ho-
mem pode arrancar, em média, 0,125 ha
em um dia de trabalho.

Um dos principais fatores que afetam
a qualidade final do feijao é a umidade do
produto no momento da colheita. Nos
métodos “convencionais”, incluindo o
semimecanizado, as plantas sdo arranca-
das manualmente, enleiradas e expostas
ao sol para uma pré-secagem, até que os
grios atinjam uma umidade média de 16%
a 18% Durante o periodo em que as plan-
tas ficam enleiradas, a chuva representa
um grande risco, uma vez que impedird o
recolhimento das plantas ji arrancadas
além de aumentar a umidade dos grios,
caindo em condigbes favoraveis para o
apodrecimento do produto pela acdo de
fungos e bactérias. Os prejuizos, nesse
caso, podem chegar até 100%, isto é, a
perda total da lavoura, dependendo do
tempo de duracdo das chuvas.
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Entraves: o indice de perdas
das colheitadeiras automotrizes
ainda ¢é elevado

A colheita mecani-
zada, realizada com
colheitadeiras, repre-
senta uma grande van-
tagem nesse processo,
uma vez que elimina
a necessidade do ar-
ranquio manual das
plantas e diminui consi-
deravelmente os riscos
da perda da cultura por
motivo de chuvas.

Dificuldades da
colheita mecanizada

As elevadas perdas em decor-
réncia da plataforma de corte, somadas
as altas taxas de quebras de grios oca-
sionadas pelo sistemas convencionais de
trilha, foram os principais fatores que di-
ficultaram a utilizagdo de colheitadeiras
automotrizes convencionais para a co-
lheita do feijao.

Existem diversos fatores que contri-
buem diretamente para o aumento das
perdas na colheita. Alguns deles estio
associados as caracteristicas das plan-
tas e outros estdo associados ao proces-
so agrondmico de condugio da cultura,

As perdas nio sdo, na verdade, o tini-
co problema a ser solucionado para a
colheita mecanizada do feijao. A entra-
da de terra na maquina, que mancha os
graos ja colhidos, € outro problema ge-
rado pela condugdo inadequada da cul-
tura. A existéncia de ondulagdes, sul-
cos, buracos ou ainda a presenca de tor-
roes no solo dificultam a operacio da
plataforma préxima ao solo. Nessas con-
digdes, caso a plataforma da colhedora
trabalhe muito baixa, ela acabar4 baten-
do nos pequenos montes de terra, que
serd conduzida para o interior da ma-
quina. Para evitar esse problema, o ope-
rador € obrigado a trabalhar com a pla-
taforma mais afastada do chio, deixan-
do, entretanto, de colher parte signifi-
cativa da planta, incluindo variedades de
baixo porte e com inser¢io de vagens
muito baixa, préximas ao solo. As per-
das, nessas condigdes, podem facilmente
atingir 15% ou mesmo 20%, tornando
antiecondmica a colheita.

A irrigacdo por pivo-central ou mes-
mo o trifego de maquinas para aplica-
¢do de defensivos dificultam a colheita
mecanizada do feijao, uma vez que os

pneus das torres do pivd ou do trator po-
dem criar sulcos ao longo da drea, acar-
retando assim os mesmos problemas an-
teriormente apresentados.

Variedades de feijao

Uma das maiores dificuldades da co-
lheita mecanizada do feijdo estd associa-
da ao baixo porte da planta. Assim, nem
todas as variedades cultivadas apresen-
tam condig¢des de ter a colheita mecani-
zada.

Além da altura de inserg¢@o das va-
gens, existem outras caracteristicas que
também afetam a colheita. A densidade
da cultura, a uniformidade de matura-
¢do e as caracteristicas de abertura de
vagens e degranagio também devem ser
consideradas.

A uniformidade de maturacio é uma
das caracterfsticas mais importantes para
a colheita mecanizada. A presenca dF
graos ainda verdes pode trazer prejui-
zos a qualidade final do produto. A exis-
téncia de vagens muito secas, por outro
lado, pode aumentar as perdas na plata-
forma, pois com a simples vibragdo que
a planta sofre ao toque da plataforma,
as vagens podem se abrir e derrubar 0S8
grao de feijdo ao solo mesmo antes de a
plataforma cortar e recolher a planta.

Adaptacio das colheitadeiras

As colheitadeiras convencionais,
destinadas a colheita de milho e soja,
ndo apresentam condigoes satisfatérias
para a colheita mecanizada do feijao. A
comecar pelas plataformas, a pouca flu-
tuagdo e a baixa habilidade em realizar



o corte muito préximo ao solo sdo fato-
res que ja impossibilitam a utilizagdo.
O sistema convencional de trilha, com-
posto por concavo e cilindro batedor,
também ¢é um problema grave, devido
ao elevado nivel de danos mecinicos
que esses sistemas causam nos graos do
feijao.

A cultura do feijdo espera, ha muito
tempo, uma solu¢do mais adequada. Os
recursos humanos estio ficando raros e
dispendiosos, aumentando diretamente os
custos de producdo e, em alguns casos,
inviabilizando tecnicamente a utilizagio
do feijao como cultura principal dentro de
um programa agrondémico de rotagdo de
culturas para grandes dreas cultivadas.
Assim, a existéncia de colhedoras adap-
tadas & colheita do feijdo e com sistema
axial de trilha poderdo viabilizar a cultura
para grandes dreas, além de reduzir os
custos de produgio.

Mas, na verdade, quais seriam as
adaptagdes a uma colheitadeira a fim de
estar apta para a colheita mecanizada do
feijio? A utilizacdo de sistemas axiais
de trilha seria, em principio, uma das
vantagens, pois permite uma melhor se-
paracdo dos grios com um nivel bastante
baixo de danos mecénicos, uma vez que
possui uma drea muito maior para a tri-
lha. Os grios sdo separados por acdo
centrifuga e ndo pela acdo de impacto,
como no caso do cilindro batedor nos
sistemas convencionais. Além da redu-
¢do dos danos mecinicos, o sistema
axial apresenta maior eficiéncia na tri-
lha do material, uma vez que em toda a
extensdo do rotor ha efeito de separa-
¢do dos grios.

Virias outras adaptacgdes sio neces-
sarias, principalmente para eliminar al-
gum residuo de terra enviada para den-
tro da mdquina; aumentar a eficiéncia
no corte e no recolhimento das plantas
e diminuir a altura do corte. Dessa for-
ma, vérias chapas, anteriormente lisas,
sdo substituidas por chapas perfuradas.
Nas plataformas sdo instalados dedos le-
vantadores especiais, mais longos que
0s originais, e capazes de levantar as
partes das plantas que estejam muito
préximas ao solo. A fim de permitir que
a plataforma trabalhe o mais baixo pos-
sivel, as sapatas de deslizamento sdo
substituidas por sapatas confeccionadas
com um material pldstico de alta resis-
téncia que, além de permitir melhor des-
lizamento, nao sofrem grandes desgas-
tes. Ainda na plataforma, ha a utiliza-
¢do de um conjunto de pecas que au-
mentam o dngulo de ataque dessa, au-
mentando assim a eficiéncia do corte e
do recolhimento das plantas. A veloci-
dade do sem-fim da plataforma também

CARACTERISTICAS DAS VARIEDADES DE FEIJAO E SUAS
CONSEQUENCIAS PARA A COLHEITA MECANIZADA

Caracteristicas principais

Porte baixo
Bastante ramado
Vagens préximas ao chéo

Carloca comum

Porte médio

Pérola Meio ramado

Vagens a uma altura média

Porte ereto
Pouco ramado

Grupo preto
Vagens distantes do chéo

deve ser reduzida a fim de evitar que
grdos sejam lancados para fora dessa.
Para uma melhor subdivisido das dreas
de corte sdo ainda instalados bicos divi-
sores especiais na plataforma.

Para a reducfo das quebras de grios
e o melhor aproveitamento da colhei-
tadoeira € instalado um conjunto de en-
grenagens para diminuir a rotagdo do
elevador de graos limpos. Por fim, abai-
xo0 do cilindro condutor de grdos ja lim-
pos, é instalado um coletor de pé, que
visa a eliminar algum residuo de terra
que, por acaso, esteja chegando ao inte-
rior do tanque graneleiro.

Vantagens da colheita mecanizada

Sdo vdrias as vantagens da colheita
mecanizada do feijdo. Inicialmente, ela
viabiliza o cultivo do feijdo em grandes
areas, diminuindo consideravelmente os
riscos de grandes perdas por causa de
chuva.

As colheitadeiras axiais apresentam
uma média de 1,5% de quebra de grios,
podendo atingir até 2,0% em condi¢des
extremas, quando, por exemplo, os
grios estdo muito secos e/ou entdo a
cultura ndio apresenta boa quantidade de
palha, valor que pode ser considerado
bastante pequeno quanto comparado as
colheitadeiras convencionais que apre-
sentam em média 8,2% de grios que-
brados.

Ensaios realizados com uma colhei-
tadeira permitiram concluir que as per-
das médias na colheita de feijao foram
da ordem de 7,0% em areas nao previa-
mente preparadas para colheita. Em
areas de plantio direto em boas condi-

Possiveis problemas na colheita

As perdas na plataforma podem ser
significativas devido & dificuldade de se
atingir corte muito préxime ao solo.

A existéncia de boa ramagéo é uma
vantagem, pois facilita a entrada das
plantas para o interior da plataforma.

Podem apresentar dificuldades para
colheita se nélo estiverem bem ramados.
Séo as variedades que apresentam os
menores problemas de corte e
recolhimento pela plataforma.
Apresentam baixa uniformidade de
maturacéo e facil degramagéo quando

excessivamente secos.

coes e com variedades de porte mais ere-
to, as perdas podem ser inferiores a
3,0%. As perdas médias para colheita-
deiras convencionais em colheita de cul-
tivares de porte ereto e insercio de va-
gens alta sdo em média de 13%.

Conclusoes

A colheita mecanizada do feijao com
a utilizacao de colheitadeiras é, sem du-
vida alguma, um gigantesco avancgo da
mecanizagdo para a cultura. Com a me-
canizac¢do da colheita, o feijio poderd
passar a ocupar um papel extremamente
importante na agricultura, podendo ser
cultivado em grandes dreas e sendo in-
corporado ao processo de rotagio de cul-
tura. Além da elevada capacidade ope-
racional da colheita mecanizada em re-
lacdo aos demais sistemas, a redugio do
custo total de produgéo e a independén-
cia da disponibilidade de mao-de-obra
para a colheita manual sdo fatores que
contribuem para a viabilidade da meca-
nizac¢io da cultura.

Nem todas as variedades de feijdo,
entretanto, podem ser colhidas mecani-
camente, com baixos niveis de perdas.
As variedades de porte baixo e com al-
tura de inser¢do de vagens muito bai-
xas, talvez, ndo sejam adequadas para a
colheita mecanizada, apresentando ele-
vadas perdas, podendo tornd-las antie-
condmicas.

O desenvolvimento de variedades
mais adequadas & colheita mecanizada,
associadas ao correto preparo do solo,
caracterizado pelo plantio direto, vao
contribuir ainda mais para o sucesso da
colheita mecanizada do feijdo. Fa
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FRUTICULTURA

O Brasil precisa investir no melhoramento de O [ denn ol

. a o para as necessi
suas frutas e na integragio de toda a cadeia dos pafses do hemisfério norte,
produtiva para que possa competir em iquUaldade  Guame o o moscs o s A s0éie
T € que os brasileiros abastecam esse mer-
de condicoes no mercado externo. S T

Essa conclusdo, que ird nortear as ages para este  fra Essa afimagio foi feita pelo chefe-

geral da Embrapa Clima Temperado, Bo-

novo milénio, faz parte da carta de nifdcio Nakasu,
Antes, porém, t dutivo no
s encerrfumento dO METCOfT’ ut 20001 evento Brasil tem%er?lrﬁre:tiieeg EI:srgectos hoje
mternaczonal promovldo pela Embrapa Chma considerados fundamentais para a presen-
; ¢a da fruta além da fronteira. Isso signi-
Temperado L em Pelotas/ RS , no ﬁnal fica investir na capacitagio do produtor,
no manejo, no controle da sanidade, na
dO ano PQSSﬂdO qualidade e, principacl)mente, no diferen-

cial produtivo. A produgdo local precisa
observar as fungdes nutricional e até far-
macéutica contidas na fruta, ji que essa
€ uma tendéncia tecnolégica que atende
as exigéncias dos consumidores.

Na avaliagdo feita pelo chefe da Em-
brapa Clima Temperado, o interesse pela
fruta brasileira pode crescer na medida
em que o produtor apostar em diferen-
ciais, como o cultivo orgénico que dd um
melhor sabor 2 fruta. Para tanto, a ado-
¢do de barreiras ecoldgicas e sociais, em
substituicdo as alfandegdrias e tariférias,

Fachinello, pesquisador da
UFPel: a certificagdo
internacional abre portas

A Granja

Luciana Radicione



ird favorecer a atividade no pais. A regu-
laridade de oferta e pregos mais compe-
titivos também devem ser observados,
assim como o incentivo a certificag@o.

No dmbito do Mercosul, o primeiro a
ser seguido € o estabelecimento de uma
zona de livre fluxo de mercadorias. A opi-
nido foi dada pelo integrante do Instituto
de Planejamento Estratégico e ex-minis-
tro de Planejamento da Argentina, Jorge
Castro. “O segundo elemento importante
€ a equiparagdo tarifdria da Tarifa Exter-
na Comum (TEC)”, afirmou. Para ele,
com essas reformulagdes, o Mercosul terd
condigdes de se desenvolver, e essa é uma
tendéncia do bloco econémico.

O pesquisador da Universidade Fede-
ral de Pelotas, no Rio Grande do Sul
(UFPel), José Carlos Fachinello, alertou
que para garantir mercado as empresas,
tanto nacionais quanto internacionais, pe-
dem qualidade, sabor e inovagdo, matu-
racdo adequada, produgdo integrada ou
orgénica e o cumprimento de normais in-
ternacionais no que se refere a seguran-
¢a alimentar, do meio ambiente e do ho-
mem. “Além disso, é preciso estar filia-
do a uma certificadora internacional para
que se possa exportar”, reforgou, citan-
do como exemplo a Internation Federa-
tion of Organic Agriculture Movements
(IFOAM).

Desafios nao faltam

A grande demanda pelas frutas de cli-
ma tropical no exterior e as grandes opor-
tunidades existentes no mercado interno
sd0 oportunidades que o produtor ndo
deve deixar escapar. No entanto, algumas
dificuldades terdo de ser superadas. Para
Andres Villas, da Embrapa Sede, em Bra-
silia, os desafios dos pélos de fruticultu-
ra no Brasil passam, necessariamente,
pela reestruturagio das dreas produtivas,
comercial, logistica e financeira. “Na
questdo financeira, € preciso a reducio
do Custo Brasil, com alteragdes nos tri-
butos federais e estaduais”, bateu forte
Villas. “Virios pélos de fruticultura no
Brasil ja vém trabalhando na temadtica

DICAS DA BOA NEGOCIACAO

B Negociar a produgao com antecedéncia
de dois meses antes do inicio da safra;

M Produzir em escala que permita reduzir
custos com mais competitividade;

B Optar por variedades que respeitem a
preferéncia do consumidor;

B Estabelecer cronograma de entrega
com fornecedores (pregos, prazos);

B Atentar para as normas de
embalagens;

B Manter regularidade no abastecimento;

I Obedecer prazo de caréncia dos
agrotoxicos usados na produgdo e no
pos-colheita;

B Buscar o associativismo.

exigéncia x qualidade”, acrescentou. Vi-
llas acredita que o Brasil carrega uma ex-
periéncia produtiva no que se refere a
busca de espacgos para os seus produtos
e citou como exemplo a boa aceitacdo
mundial pelo suco de laranja nacional.
“Temos condig¢des climdticas altamente
favordveis, além de experiéncia e dispo-
nibilidade de tecnologia”, ressaltou.
Pesquisa — Para que o produtor pos-
sa percorrer o caminho certo desde o cul-
tivo até a hora da comercializacio, a pes-
quisa deve ser parte integrante de toda a
cadeia produtiva. De acordo com a agrd-
noma da Embrapa Clima Temperado,
Maria do Carmo Raseira, os profissionais
do setor de pesquisa precisam estar aten-
tos as tendéncias do mercado para dis-

A Granja

ponibilizar aos agricultores as tltimas no-
vidades em tecnologia. “A globalizacdo
estd sempre presente no agronegocio”,
alertou.

Alemanha esta de olho
no mercado brasileiro

Ainda neste ano, os fruticultores
brasileiros poderdo ampliar o mercado
para seus produtos. Interesse € o que nao
falta. A Alemanha, importador j ha al-
gum tempo de manga e uva de mesa pro-
duzidas no Vale do Sdo Francisco, no Nor-
deste, € um dos paises interessados em
adquirir a producio nacional para atender
a grande demanda de consumo interno.

A atengiio agora estéd voltada para as
frutas de clima temperado, tanto que ja
trouxe ao Rio Grande do Sul o consultor
da GBI - Germany & Brazil Internatio-
nal Consult, Heiko Freitag. A empresa,
que presta consultoria para importadores
de frutas da Alemanha, estd mantendo
contato com produtores do Sul do pafis,
incluindo Santa Catarina, para ampliar o
leque de opcdes ao mercado alemao. De
acordo com Freitag, hd cerca de trés anos
sdo adquiridas macis produzidas nesses
dois Estados. “Estamos estudando o po-
tencial da fruticultura do Sul para viabi-
lizarmos a exportacio de outros tipos de
frutas, como péssego, figo, meldo, caqui
e tangerina”, detalhou. Segundo ele, o
Brasil tem condigdes de participar do
mercado alemio, jd que produz em épo-
cas distintas em relacdo a Europa. A pro-
posta € abastecer o varejo daquele pais
no perfodo de entressafra.

Crescimento timido
nos embarques

Embora sem os dados totais dos em-
barques de frutas no ano passado, o go-
verno federal jd contabiliza um desem-
penho positivo em relagio a 1999. No en-
tanto, o crescimento ainda € pequeno, se
for considerado o potencial de mercado
para a fruta brasileira no exterior e a pro-
ducdo de 32 milhdes de toneladas por
ano. As barreiras tarifarias, técnicas e fi-
tossanitdrias sdo os principais fatores que
impedem a entrada do produto com
maior forca no mercado internacional, es-
pecialmente a Europa, os Estados Uni-
dos e o Japdo.

Segundo o Programa Nacional de

TER:
A fruta @ Sabor NAO TER:
idea' ® g&n‘lldac:::i " ® Semente
@ Sazonalidade ® Residuos
precisa: ® Sustentabilidade

A GRANJA - 35



Fruticultura do Ministério da Agricultu-
ra, de janeiro a novembro de 2000, o pais
exportou 394 mil toneladas de frutas fres-
cas, gerando um faturamento de USS 149
milhdes. Entre todas as frutas, a uva foi
a que obteve mais destaque, onde o vo-
lume negociado superou em 80% a quan-
tidade comercializada em 1999. A man-
ga e 0 mamio papaya também tiveram
crescimento importante no periodo. De
janeiro a novembro de 1999, as exporta-
¢oes brasileiras foram de 389 mil tonela-
das. O governo federal mantém expecta-
tiva de expandir as exportacdes de frutas
nos préximos anos. A meta € negociar
US$ 2 bilhdes no prazo de cinco anos.

Como est4 a producio 14 fora

Meéxico — O Tratado de Livre Co-
mércio das Ameéricas estd, aos poucos,
abrindo as fronteiras para a producio
agricola do México. Segundo Salvador
Perez, da Universidade de Queretato, o
México possui caracteristicas semelhan-
tes as do Brasil. “Temos uma grande pro-
dugdo e uma enorme diversidade de fru-
tas”, disse. O interesse pela fruticultura
naquele pafs é tanto que a tendéncia € de
que 80% da produgdo seja focada na pro-
ducdo de frutas tropicais. Quase 100%
da produgdo mexicana abastece o con-
sumidor norte-americano. “A qualidade
é o elemento bdsico para se promover a
exportacdo, por isso, estimulamos a or-
ganizacdo e a capacitagdo dos produto-
res”, salientou.

Estados Unidos — Em 1994, apenas
30% da produgdo era deslocada para os
supermercados norte-americanos, hoje sdo
60%. O varejo foi o grande incentivador
do consumo. “Aproximadamente 11%

SISTEMA NA|
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Luciana Radicione

Para o consultor alemdo Freitag, € crescente o
interesse por frutas de clima temperado

dos espacos nos supermercados estio des-
tinados as frutas frescas. E, em cinco anos,
a tendéncia é de que chegue a 15%”, afir-
mou David Byrne, da Universidade do
Texas. Byrne aponta como tendéncias
importantes o compromisso com a quali-
dade, a maior demanda por produtos fres-
cos € as frutas livres de agrotéxicos.
Chile — E o exemplo de pais expor-
tador na América do Sul, com negdcios
que alcancaram US$ 1,3 milho e uma
producdo de 1,5 milhdo de toneladas. O
momento positivo para a fruticultura chi-
lena ndo € o bastante para acomodar os
produtores. De acordo com Marco
Schwartz, da Universidade do Chile, ain-
da € preciso melhorar o processo de ven-
da dos produtos, ampliar a linha de fru-
tas, realizar promogdes nos pontos-de-
venda, incrementar a abertura e consoli-
dar mercados, e aumentar o poder de ne-
gociagdo com os exportadores. Isso tudo
sem falar em aumentar a produtividade,
qualificar a tecnologia de pés-colheita,
estabelecer um sistema de informacoes

Falta oferta para
morango organico

expansio do mercado de organicos
A chegou as frutas brasrl_ezras. Tan‘ro
que para algumas a oferta ainda é muito
reduzida em relagdo a necessidade do mer-
cado. No Rio Grande do Sul, alguns pro-
dutores ja conhecen 0 p_otencml desse sis-
tema produtivo € hoje investem cada vez
mais no cultivo sem agrotoxicos. O agré-
nomo Gilson Teixeira (nafoto) éum dos que
apostaram nesse mercado. Hd pouco mais
de dois anos, a produgdo de morangos no
| Sitio Nossa Terra, em Cagapava c_io Su[ é
feita totalmente pelo sistema orgdnico. “Co-
mecei produzindo hortaligas para consumo
proprio, mas, depois que comercializei parte
da produgdo, vi 0 enorme potencial para
esses alimentos”, disse. !
No ano passado, Teixeira pode plan-

lar morangos em apenas quatro ’|
hectares, mas a idéia é expandir o
cultivo para dez hectares neste ano
e para 20 hectares em 2002. “Vou
aumentar a escala para reduzir cus-
tos”, salientou.

O mercado gigantesco para o mo-
rango organico cresce aproximada-
mente 20% ao ano. O interesse do
gaiicho atravessa as fronteiras. De
olho no consumidor da Europa, onde
90% do morango é produzido entre 0s
meses de janeiro e junho, e nas dife-
rencas regionais do Brasil que fazem
com que a fruta seja produzida em
épocas distintas, Teixeira investe na
comercializacdo do morango gaticho,
nos pertodos de entressafra, em re- g
gioes consumidoras. No ano passa- =Y
do, a produgdo no Sitio Nossa Terra

[foi de 12 toneladas da fruta orgénica.

= ——/—“—"—
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Schwartz, da Universidade do Chile: o bom
marketing € fundamental

para o setor, ampliar a quantidade e a qua-
lidade da infra-estrutura exportadora,
como portos e frigorificos, reduzir o uso
de agroquimicos e, por tltimo, fortale-
cer a demanda doméstica. O Chile co-
mercializa suas frutas para 70 paises. Fi

EXPORTACOES
Fruta valor (US$)
Banana 12.518.012
Abacaxi 4.289.757
Figo 1.541.238
Tangerina 3.763.174
Uva 8.614.856
Melao 28.733.371
Mamao 13.577.523
Maca 30.153.133
Melancia 1.798.360
Outras frutas ------------------=---- 70.407.083
Total 175.396.513

Fonte: Secex/MDIC/1999

Luciana Radicione

Luciana Radicione
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Todos 0s assuntos. Constlte-nos.
CURSO DE CRIAGAO DE MINHOCA
P LATAF OR MA D E COLH E R M , LH o Pelo Correio, apostifado%om video gratis. R$ 75,00
CENTRAL DO LIVRO RURAL LTDA.
Fone: (11) 222-2452 - Fax: (11) 220-4041

Caixa Postal do Correio 81 - CEP 01059-970 SP - SP
cursorur@terra.com.br - www.ruralcompras.com.br

@ Plataforma universal, pode
ser acoplada em diversos
modelos de colhedora,
desde que use o kit especifico
de adaptagao.

@ Plataforma leve, préxima do
embocador e com um
melhor angulo de colheita.

@ Acoplamento fécil, rapido e
seguro na colhedora.

@ Fécil troca de espagamento |RMAOS THONN'GS LTDA.

il BR 386 km 174 - Telefax: (054) 330-2300 - CEP 99500-000 - Carazinho - RS P E U E N 0 s
HOME-PAGE: www.max.ind.br - E- mail: max@annex.com.br

PLATAFORMA PARA COLHEITA DE MILHO AN(’NC[OS

VENCE TUDO
‘ GRANDES

#Chassi universal, acoplavel em todas as 1
marcas e modelos de colheitadeiras. ‘
IDEAL - JOHN DEERE - SLC - MF - 1
AGCO ALLIS - NEW HOLLAND - CASE i

¢ Caixa de transmissao com
engrenagens conicas temperadas
e retificadas, banhadas a éleo.

NEGOCIOS

¢Angulo de 20°(graus) de ataque ao solo,
0 menor do mercado, que garante o menor
indice de perda de espigas na lavoura.

®Acompanha peneira superior do
milho e fechamento de cilindro.

#Fabricadas de 3 & 14 linhas com ‘
espagamentos variaveis de
50 a 90cm entre linhas.

INDUSTRIA DE IMPLENENTOS AGRICOLAS VENGE 'I'UDO

IMPORTAGAO E EXPORTAGAO LTDA. h“t

* Rod. RS 223 - Km 53 Area Industrial - Ibirub - RS - Brasil Fone/Fax: (0cx) (54) 324-1169
e-mail: vencetudo@pro.via-rs.com.br
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#Ganhadora do prémio Gerdau
Melhores da Terra, na Expointer 2000:
categoria destaque.

CARRETA PARA
TRANSPORTE DE

Dlstrlbw o corre’uvo seco, Ieveme
. Umido, granulado ou em po.

* Distribui tambem sementes de

- culturas desordenadas.

(lH) 22”401133 P,

Plataforma oscilante.Transporta
plantadeiras, plataformas e demais

H IND. E COMERCIO DE MAQUINAS AGRICOLAS LTDA.
|mplementos. IMPORTAGAO E EXPORTAGAO :l,] ‘)33 ,] 3:):) ri:;

BR 377 km 01 - N° 1551 - Cruz Alta - RS - CEP 98005-970 (J ) Lo UL T
Fone: (55) 322-6498 - Fax: (55) 322-4330 - E-mail: nevoeiro@comnet.com.br




ASTAGENS

ara a obtencdo de uma pastagem
de qualidade, é preciso uma boa
prética agronémica, com cuidados
especificos na formacdo do solo, seguida
de calagem, adubagio corretiva e aduba-
¢d0 de manutengdo. De acordo com 0 en-
genheiro agrénomo e professor, Hebert
Vilela, de Belo Horizonte/MG, autor do
livro “Formagdo e Adubacio de Pasta-
gens”, as regides Nordeste, Sul e alguma
parte da Sudeste estdo dando inicio ao pre-
paro do solo para plantar pastagens.
“Vale destacar que, no Brasil, os re-
cursos naturais disponiveis para a pecud-
ria sdo 74 milhdes de hectares de pasta-
gens naturais e 24 milhdes de hectares de
dreas produtivas e no utilizadas. Soman-
do a drea de pastagem natural com a drea
produtiva niio utilizada, tem-se 130 mi-
Ihdes de hectares, o que corresponde a
1,75 vez a édrea de pastagem cultivada”,
destaca o agronomo. Em outras palavras,
isso significa que existem 56 milhdes de
hectares de recursos naturais renovaveis
disponiveis para formar pastagem.

Preparo

Dependendo da vegetacdo da drea,
deve ser feita a destoca com laminas e tra-
tores pesados, ou com auxilio de corren-
tes e de dois tratores pesados em solos do
tipo cerrado. Segundo o professor Vilela,
em dreas com pastagens degradadas ou em
outras cobertas com certos tipos de vege-

internet

O mais completo site
de agropecuaria do Pais

o endereco rural na intermet
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tagdo baixas, deve-se fazer uma gradagem
com grade pesada. A operagdo serve para
desenraizar e triturar as espécies herba-
ceas existentes, sejam forrageiras ou nio.
Apds a gradagem pesada, deve-se fa-
zer a aplicacdo do calcério e do fésforo
corretivo, segundo a andlise do solo. Se
houver necessidade de grande quantidade
de calcdrio (>2,0 t/ha), aplica-lo antes da
gradagem pesada ou arag@o, usando a fon-
te de fésforo antes da gradagem final.
Em condig¢des normais, apds a aplica-

Fotos: Divulgagio

cdo do calcdrio e do fésforo deve-se fazer
a aracdo, no inicio das chuvas, a uma pro-
fundidade de 30 a 35 centimetros, de pre-
feréncia com arado do tipo aiveca. “Essa
aracdo ird promover uma incorporagio
profunda do calcdrio, do fésforo, da ma-
téria orgénica superficial, de sementes de
ervas daninhas e uma maior descompac-
tagdo do solo”, ensina o professor Vile-
la, doutor em Zootecnia, drea de pasta-
gens, pela UFV. Conforme ele, a intensi-
dade da agricultura a base de forragens

Um meio moderno, agil e eficiente para
V. anunciar sua empresa ou gado.
Para informacgoes adicionais entre em contato
em Porto Alegre (051) 233-1822
mail@agranja.com
| Em Sao Paulo (011) 220-0488
== Jranjasp@mandic.com.br
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nas distintas partes do pais estd determi-
nada pelo solo e pelo clima, em unido
com os principios que regulam a produ-
cdo e a sua utilizac@o. “Embora as plan-
tas forrageiras de regides secas sejam di-
ferentes das de regides Uimidas, os prin-
cipios bdsicos de sua utiliza¢io deverdo
ser os mesmos em todos os locais”, rei-

tera. SR L ———— .
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Conservacao

Apés a preparagdo, deve ser procedi-
da a conservacgdo do solo, se necessdrio.
Para dreas com declives entre 8% e 12%,
Vilela recomenda o uso de forrageiras es-
toloniferas, plantas com folhas compridas,
tipo fita. Com declividade superior a 18%,
o desmatamento e/ou destoca e/ou grada-
gem pesada devem ser feitos apenas em
2/3 da superficie inferior da elevagdo. A
parte remanescente (1/3) precisa ser cer-
cada e ndo receber nenhum tratamento me-
cénico ou quimico. Nessa drea, se ainda
ndo estiver coberta por vegetacdo arbuisti-
ca, deve ser realizado o plantio de plantas
arboreas frutiferas e/ou leguminosas. No
outro local, nfio se usa nenhuma outra me-
dida conservacionista, a ndo ser espécies
forrageiras estoloniferas. Areas com de-
clividade superior a 35% ndo devem ser
transformadas em pastagens. Fi

Segundo andlise, deve-se
fazer a aplicagdo do calcdrio e
do fosforo corretivo

e ) Fa— ] RENOVAGAO DE PASTAGENS SE FAZ
§ AlS PESO VIVO POR HECTARE: ! AUMENTO DE LOTAgﬂO: £ com PLaNTIO DIRETO. E PLANTIO
| ATE 1,0 k6 /UA./DiA. || AES5UA/HA PrRSrolbicoMHOUNDUE:
les o , i o e Sl bt

T s T g . T Solicite o folheto sobre os Sistemas

§ REDUGAO DO TEMPO DE ABATE: | g RENOVAGAO EM MENOS TEMPO: E g‘;ﬁgfag;g ‘c‘fem;:s'i;agezs“m:g:nte

: i 9 0

¢ DE 6 A 12 MESES. 5 3 DE 35 A 45 DIAS ANTES. i através do MAC - Monsanto Atendimento
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Produto agricola. Consulte sempre um Engenheiro Agrénomo. Leia atentamente o rétulo e a bula. %dup toda a forca da terra.
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cos do Conselho Profissional de En-
genharia Agrondémica da Argentina
projeta que a producio de cereais e oleagino-
sas na safra 2000/2001 ficard em 65 milhdes
de toneladas, a segunda melhor colheita em im-
portancia, perdendo apenas para a temporada
1997/98. Os volumes consignados permitem
um ingresso de divisas em torno de US$ 7 bi-
lIhdes, 7,7% a mais do que durante o ano ante-
rior. Levando em conta os seis cultivos mais
importantes, das 65 milhdes de toneladas, 36,3
correspondem a cereais (trigo, arroz e milho) e
28,91 a oleaginosas, como soja e girassol.

A Granja

O governo argentino ratificou que aumen-
tard o controle a importaca@o de produtos ali-
menticios provenientes da Unido Européia
apos a propagacdo do chamado mal da vaca
louca. Para tanto, a Administracdo Nacional
de Medicamentos e Tecnologia Médica vem
acompanhando o tema desde 1996. “Embo-
ra nosso pais esteja totalmente controlado, o
controle € necessdario, porque, ao contririo
de outros contdgios, a BSE se transmite em
grandes periodos”, explica Maria Elena La-
ferriere, diretoria da ANMTM. Ela acrescen-
ta que a propagacao da moléstia na Argenti-

Controle da vaca louca

na é dificil em razdo de a alimentacio ser a
base de pasto natural. Desde 1992, sio reali-
zadas investigagdes que respaldam o status
sanitdrio argentino de pais livre da BSE. En-
quanto isso, Miguel Gorelik, diretor de um
dos mais importantes frigorificos argentinos,
o Quicfood S.A., disse que “hd muitos com-
pradores pedindo informacdes sobre a pos-
sibilidade de incrementar suas compras de
carne do pais”. Segundo o executivo, “o con-
sumidor europeu tem a percep¢ao de que as
carnes ndo sdo iguais e que os problemas es-
tao na Europa”.

Setor avicola se recupera

Depois de sérias complica¢des em conseqiiéncia do ingres-

so de frangos subsidiados do Brasil, a avicultura argentina volta
a recuperar posicdes. As exportages registraram um incre-
mento de 11% no volume e de 22% em termos de valores,
levando-se em consideracdo os primeiros dez meses de 2000,
ultrapassando 22 mil toneladas, com ingresso de US$ 14 mi-
lhdes. Curiosamente, os mitidos de frango lideram os itens
exportados, 53% do total, tendo como destino principal a Chi-
na, a Africa do Sul e Hong Kong. As importacoes de frango,
ao contrdrio, cairam 17% em volume e 23% no valor, situan-
do-se em torno de 35 mil toneladas. Isso ocorreu depois que a
Argentina aplicou tarifas compensatdrias aos frangos que che-
gam do Brasil.

Biodiesel

Um consorcio de produtores agropecuarios
planeja instalar na localidade de Trés Arroios,
ao sul da provincia de Buenos Aires, uma usi-
na produtora de 6leo combustivel vegetal, a
partir de girassol, a primeira do género na Amé-
rica Latina. Ainda sentindo os reflexos dos bai-

xos precos da oleaginosa nesta safra, a regiao
segue sendo uma das zonas onde o cultivo de
girassol tem forte tradi¢do e excelentes rendi-
mentos. O investimento serd de US$ 8 milhdes
na usina, que terd capacidade para processar
400 toneladas didrias de girassol. Uma alter-
nativa para escapar das condi¢des desfavori-
veis do mercado internacional de azeite.

A Granja

www. revistachacra.com.ar
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TRIGO

Existe consenso entre 0s
analistas em considerar como
positiva a atual situacio do
trigo, pois a producdo mun-
dial é a menor dos tdltimos
trés anos e estd abaixo das ne-
cessidades de consumo. Isso
projeta uma disponibilidade
de mercadoria ajustada até
junho, quando aparece a co-
lheita no Hemisfério Norte.
No ambito interno, a colheita
finalizou com rendimentos
menores ao esperado, ndo su-
perando 15,8 milhdes de to-
neladas.

SOJA

O mercado esta revigora-
do pela maior demanda de fa-
rinhas de soja em conseqiién-
cia da crise da vaca louca na
Europa. O plantio do tarde na
Argentina estd demorado,
projetando uma colheita de
24 milhdes de toneladas.

GADO

O consumo interno mostra
menos firmeza do que no fi-
nal do ano, quando a oferta se
manteve em niveis elevados.
Os invernadores estdo convi-
vendo hd um ano com uma
desfavordvel relacdo entre os
pregos de compra ¢ os de ven-
da, o que torna ndo-rentdveis
os modelos de baixa e média
produgdo, razao pela qual os
plantéis de ciclo completo tor-
naram-se atrativos.

LEITE

A produgio nacional con-
tinua caindo. As cifras indi-
cam que, até outubro do ano
passado, a queda em relagdo
a 1999 foi de de 7,5%. Os pre-
¢os, no entanto, estdo esta-
veis, ao redor de 16 centavos
de peso o litro. No plano ex-
terno, espera-se a solucdo do
conflito com o Brasil, com a
Argentina cedendo um pou-
co para alcancar um acordo
razodvel.



Como iniciar o plantio direto

4 vinte anos, o tépico ‘“‘como ini-

ciar o plantio direto” era trata

do com muita énfase, preocu-
pando todas as pessoas envolvidas em di-
fundir a pratica entre os produtores. Ji
na €poca, estavam convictas de que a
nova maneira de fazer agricultura seria
oinicio da consolidag@o do “sistema agri-
cola do plantio direto”.

Muitos encontros foram feitos, dias
de campo, semindrios, palestras técnicas,
viagens e congressos, fazendo com que
os envolvidos em mudar e provocar mu-
dangas ficassem mais trangiiilos, vendo
que o sistema € o que menos induz a er-
ros, pois tem como base o respeito ao
principal fator de producdo — o solo.
Hoje, pode-se dizer com seguranca que
0s pré-requisitos para entrar no plantio
direto diminuiram, ficando alguns deles
determinantes, sem os quais o sistema
ndo se estabelece.

O produtor

Para poder iniciar o plantio direto, o
produtor tem de querer. Essa é a princi-
pal maneira de comecar e como come-
car. Em algumas regides agricolas do

Produtor que optou
por essa tecnologia
mostra o caminho para
0s futuros iniciantes e
esclarece antigos
conceitos e preconceitos

Josué Pavei
Eng. agro®, produtor rural, Castro-PR

Parand, o PD ainda n3o faz parte das
unidades produtivas, porque falta vonta-
de do produtor. Depois que ele iniciar e
for um pouco persistente, o plantio dire-
to se instala dentro de sua propriedade,
facilitando sua atividade.

Vale apontar alguns itens que funcio-
nam como desculpa para os produtores
que ainda resistem ao ingresso, de ma-
neira definitiva, na pritica do “sistema
agricola do plantio direto”.

@ A mecanizagio é muito cara. Quan-
do esse produtor diz que a mecanizacio
é muito cara, ele estd se referindo a se-

meadora ou plantadeira. Essa afirmacao
nio € mais verdadeira. Basta visitar uma
feira agropecudria, onde se expdem equi-
pamentos, para ver plantadeiras de plan-
tio direto, de todos os tamanhos, gostos
e precos. Essa desculpa nfo funciona
mais, sem falar nas adaptacdes que po-
dem ser feitas nas mdquinas ja existen-
tes na propriedade.

@ Os herbicidas sdo muito caros. Isso
também ndo € mais verdade. Os desse-
cantes hoje ndo t€ém mais o preco que ti-
nham quando se iniciou o plantio direto.
Fala-se em dessecantes, pois esses fazem
o diferencial no caso (veja quadros na
pdgina seguinte).

Fica claro que, depois de observar os
quadros, o caro realmente sdo as opera-
coes.

@ Nio tenho mao-de-obra treinada.
Se a mio-de-obra nio € treinada e o sis-
tema por sua vez necessita disso, vamos
treind-la. Parcerias entre cooperativas,
associacdes de produtores, sindicatos,
escolas e empresas produtoras de maqui-
nas e defensivos agricolas irdo fazer essa
parte, as vezes sem o proprio produtor
perceber. O treinamento dos recursos
humanos € interesse do fornecedor de

"Compadre, J
produgdo e
inspiracdo sdo
os melhores
frutos da

terra."

FERTILIZANTES

Ao lado de quem produr
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5 ; madquinas, pois ele faz questdo que o seu
CUSTOS DE IMPLANTACAO DE UMA AREA EM PLANTIO DIRETO X PLANTIO CONVENCIONAL equipamento seja bem operado. O trei-

PLANTIO DIRETO PLANTIO CONVENCIONAL namento no manejo correto dos defensi-

vos agricolas € interesse do fabricante,

Operacoes Quantidade  RS$/ha Operagoes Quantidade R$/ha ;T 3 > :
- : . R — ey : . pois s0 assim ele serd bem aplicado.
~ Dessecante 21/ha 14,56 Gradagem pesada 1 211 ® Nio tenho assisténcia técnica. A
Dessecagéo 1 5,1 Aragdo 1 36.4 assisténcia técnica nesse caso tem de ser
- : c 1 -
e 575 procurada, cobrada, comprometida e va

lorizada. Observando esses itens, ela se
Total 19.66 Total 69.4 instala na regido sem maiores problemas.
Esse fato ja foi constatado em diversas

CUSTOS DE IMPLANTACAO DE UMA AREA EM PLANTIO DIRETO X CULTIVO MiNIMO COM SUBSOLAGEM regides, tomando as vezes proporgdes de

- demanda acima 2di ivels mun-

Operagoes Quantidade R%/ha Operagées Quantidade R$/ha o i
Dessecante 21/ha 14,56 Subsolador 1 36,4 Assisténcia técnica
Dessecacao 1 5.1 _ Gradagem niveladora 1 12,2 De nada adianta o produtor estar con-
Total 19.66 Total 48,6 victo de que o melhor sistema de produ-

¢do para a sua propriedade € o plantio

CUSTOS DE IMPLANTAGAO DE UMA AREA EM PLANTIO DIRETO X CULTIVO MINIMO, SO COM GRADAGENS ~ JiTeto se a assisténcia técnica no estd
- - preparada e com vontade de apoiar o agri-

Operagoes Quantidade R$/ha Operagées Quantidade R$/ha posito, mas muitas vezes se conviveu e

' : 7 I se convive com situacdes desse género.

Dessecante  21/ha 14,56 Gradagem pesada 1 21,1
Dessecagao 5,1 Gradagem niveladora 1 12,2
Total

A Granja
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Um exemplo é a Regido dos Campos
Gerais, onde alguns produtores lideres
iniciaram o processo e foram buscar a
seqiiéncia com a assisténcia técnica. Se
na hora em que o produtor cobrou a as-
sisténcia técnica ela tivesse se mostrado
apdtica ao problema, nfo se teria, sem
divida, o avanco alcancado com o siste-
ma. Do mesmo modo, em outras regides
do Paran4, o sistema néio decolou por fal-
ta desse apoio. O bom nivel de treina-
mento do produtor e de seus colaborado-
res depende em muito do assistente téc-
nico de que a unidade produtiva dispde.
Nao pode-se esquecer de que, do jeito
que a assisténcia técnica é cobrada, ela
tem de ser reciclada em seus conhecimen-
tos e valorizada. Quando se fala em as-
sisténcia técnica, fala-se da mesma em
todos os niveis, pesquisa e extensio. As
escolas de agronomia, engenharia agrico-
la, engenharia florestal, veterindria, bio-
logia e zootecnia, bem como as escolas
de nivel médio nessas dreas, tém um pa-
pel muito importante na formacio dos
profissionais que irdo trabalhar dentro
das propriedades que praticam o plantio
direto como sistema de produgio.

Rotacao de culturas

Sem rotagdo de culturas no existe
agricultura, tanto em plantio direto quan-
to no plantio com revolvimento de solo.

—Fungos: Para que o plantio se insta-
le dentro de uma unidade produtiva, de
maneira a se consolidar como sistema, é
necessdrio e indispensdvel que se faca
rotagdo de culturas. Dentro do PD, nio
havera mais revolvimento de solo e con-
seqiientemente nio haverd mais enterrio
de restevas. Permanecendo na superficie,
serdo fornecedoras de indculos de fun-
20s para as culturas seguintes se a cultu-
ra for a mesma. Por outro lado, se a cul-
tura for outra, nio da mesma familia, ou,
melhor ainda, ndo da mesma espécie, a
resteva se decompord levando consigo os
inéeulos, passando assim o sistema a con-
viver com as doengas.

— Insetos: Quanto aos insetos, quan-
do esses atingem nivel populacional, a
ponto de ser chamados de praga, a rota-
¢do de culturas também traz seus benefi-
cios, cortando o alimento que é a espé-
cie vegetal cultivada. Com o plantio de
outra espécie, a populacdo de insetos fa-
talmente ira cair.

— Ervas daninhas: Com a rotagiio de
culturas, fatalmente se rotacionarfio her-
bicidas, proporcionando dentro da ativi-
dade agricola o convivio com populagdes
floristicas normais na atividade.

= Nenhum sistema agropecudrio re-
siste por muito tempo & monocultura.
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Para adotar definitivamente o PD, o produtor precisa de convic¢do e apoio técnico

Eliminar restos de erosao

Com o plantio direto, ndo se mexe
com o solo, dai a necessidade de elimi-
nar as marcas da erosdo, para obter o
méximo de rendimento da mecanizacao.
Na operagdo de eliminagdo dessas mar-
cas, quando profundas, chega-se a expor
horizontes do perfil que ndo interessam
para o cultivo. Quando isso acontece,
uma calagem com adi¢@o de matéria or-
génica se faz necessdria, para melhor uni-
formidade do talh@io. A partir desse ulti-
mo revolvimento ou sistematizacdo, ndo
serd mais necessdrio mexer com o solo,
passando a serem obsoletos os implemen-
tos antes usados nesta atividade. Eles po-
deriam ser de propriedade comunitdria
para atender a uma eventual interferén-
cia, s6 que num nimero bem menor.

Descompactacao

O plantio convencional deixa solas
terriveis, principalmente das grades ope-
radas com solo imido. A maneira de fa-
cilitar as futuras atitudes na agricultura,
no novo sistema, € eliminar essas solas
com subsolador na profundidade certa e
com solo seco.

Eliminar ervas
daninhas perenes

Essa operac@o podera ser feita apds a
implantagdo do plantio direto na gleba, de
maneira mais fécil do que tentar eliminar
as ervas mecanicamente, pois j foi falado
que os dessecantes estdo com custo relati-
vamente mais baixo do que em anos atrés.

Fazer calagem

O bom agricultor ja tem seu solo cor-
rigido, mesmo enquanto estd fazendo
plantio convencional, ndo necessitando
de grandes investimentos nessa drea. O
calcdrio poderd ser posto na superficie
do solo, mesmo com o sistema andando.

Areas novas

Em dreas de campo, somente sistema-
tizar microrrelevo, como caminhos do
gado e pequenas ondulagdes existentes.
O que as dreas de campo e mato t€m a
despeito da baixa fertilidade quimica é
uma fertilidade fisica e biolégica muito
grande, que precisa ser preservada. Adi-
cionando-se com o passar do tempo a
fertilidade quimica, formamos o tripé da
fertilidade, composto do equilibrio entre
a fisica, a biologia e a quimica. Quanto
menos mexermos num solo em estado na-
tivo, mais sucesso teremos com ele quan-
do incorporado a agropecudria.

Passos finais

Passada essa etapa de consolidar o
fator de produgio do solo como elemen-
to crescente, dentro de uma estabilidade
de producio, resta dar o préximo pas-
so. Ou seja, transformar as unidades pro-
dutivas em unidades onde serdo trata-
das as atividades florestais, pecudrias e
agricolas, todas elas com a mesma im-
portincia, pois essa é a vocacao de toda
propriedade. Conseguindo isso, dificil-
mente o ser humano ou a natureza pere-
cerdo. Fa
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Pregcos compensadores
na safra 2000/2001

Carlos Alberto Widonsck
*Artigo redigido com dados
disponiveis até 18/01/2001

A julgar pelos investimen-
tos em tratos culturais e
equipamentos agricolas, os
precos praticados na safra
2000/2001 foram compensa-
dores para o setor sucroal-
cooleiro. Calcula-se que sé
em maquindrios foram inves-
tidos por volta de US$ 250
milhdes no Centro-Sul. Com
aelevacao dos pregos do agui-
car e do dlcool e a baixa que
vem ocorrendo na citricultu-
ra nos dois dltimos anos, al-
guns produtores estdo mi-
grando da lavoura de laranja
para a de cana-de-acitcar,
ocasionando assim um au-
mento da drea plantada. Em
relacdo ao mercado interna-
cional, vemos a India des-
pontando na lideranca mun-
dial de produgido de agticar
(19,8 milhdes de toneladas).
Pais esse que até a safra pas-
sada consumia tudo que era
produzido. hoje vem se des-

tacando como grande exporta-
dor. Em vista desses movimen-
tos que estdo acontecendo no
mercado doméstico e interna-
cional, talvez seja a hora de se
olhar para os mercados futu-
ros para definir alguns parime-
tros, uma vez que, de acordo
com alguns analistas, o consu-
mo mundial deverd crescer por
volta de 1,7% este ano. No
mercado de agiicar negociado
na BM&F, os vencimentos fu-
turos para a nova safra sinali-
Zam pre¢os por volta de
USS$ 10,00/saca, o que, depen-
dendo dos custos de producio,
pode vir a ser uma oportuni-
dade de fixagio de preco,
como pode-se ver no grafico
ao lado. Quanto ao mercado de
alcool, o monitoramento dos
precos pelo governo, via lei-
16es, vem surtindo efeito, dei-
xando o mercado trangiiilo
quanto ao risco de desabaste-
cimento no Centro-Sul, prin-
cipalmente pela excelente sa-
fra do Nordeste. N#o é neces-
sdria, portanto, a importaciio
do produto. No mercado futu-

Boas expectivas
para o mercado externo

Fabiana S. Perobelli
*Artigo redigido com dados
disponiveis até 18/01/01

mercado de algodido

em janeiro opera com
poucas negociagdes no fisi-
co, e 0s pre¢os como refle-
xo0 de tal comportamento se
mantiveram estdveis. O In-
dicador Esalg/BM&F fe-
chou em 17 de janeiro a
R$ ¢ 99,30/1p (vide grifico).
O més de janeiro é tradi-
cionalmente fraco na comer-
cializacdo do algodao, pois
as fiacoes ainda ndo inicia-
ram as compras do produto
para o inicio das atividades

produtivas, e algumas ainda se
encontram em periodo de fé-
rias coletivas. As expectativas
para 2001 sdo interessantes
nesse mercado, no que tange
ao mercado externo, no qual
se encontram algumas opor-
tunidades, especialmente na
Unido Européia. O grifico ao
lado traz o Indicador Esalqg/
BM&F e o 1° vencimento do
contrato da Bolsa de Nova
Iorque. Nota-se que as duas
curvas ndo tém comportamen-
to semelhante ao longo do
tempo, apresentando risco
para aqueles que optarem pelo
hedge naquela bolsa. Espe-
cialmente neste momento em

ACUC AR e ALCOOL

ALGODAO

ro de dlcool anidro, os venci-
mentos futuros para a nova sa-
fra sinalizam precgos entre

R$ 620,00/m3 e R$ 650,00/
m3, conforme pode ser visto
no grifico.

AGUCAR: PRECOS FUTUROS E INDICADOR A VISTA
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que os precos internos estdo
em alta e os daquela bolsa em
baixa. O hedge serd eficiente
se os precos a vista e futuro
convergirem, ou seja, no ven-
cimento do contrato futuro

forem iguais. Isso s6 € pos-
sivel se os precos futuros e
a vista forem influenciados
pelas mesmas varidveis, o
que ndo ocorre nas opera-
¢oes fora do pais.
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Indice A |
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Luiz Claudio Caffagni
*Artigo redigido com dados
disponiveis até 18/01/01

s atraentes pregos de

2000 levaram ao au-
mento consolidado de drea
plantada e tecnologia empre-
gada. Desde o inicio do ci-
clo produtivo, o regime cli-
mético vem contribuindo
para que as lavouras planta-
das possam apresentar o mi-
ximo de seus potenciais pro-
dutivos. Essa expectativa de
aumento de producio depri-
miu os precos disponiveis e
futuros. Na BM&F, em 18/1,
o milho com entrega em
Campinas para os meses de
mar¢o/01 e maio/01 foram
negociados a US$ 4,40/sc
ou R$ 8,62/sc (tx. de cAm-
bio a 1,96) e a US$ 4,65/sc
ou RS 9,11/sc, respectiva-
mente. Diante desses pre-
¢Os, espera-se que compra-
dores entrem no mercado
futuro adquirindo contratos

—_— e
Estrategias para comercializacdao

e, desse modo, carregando es-
toques virtuais, podendo levar
0S$ precos a Novos patamares
de equilibrio no médio prazo.
O governo vem sinalizando
uma intervencao mais expres-
siva para garantir precos mi-
nimos, com pelo menos qua-
tro programas: venda de con-
tratos de opgdes (3,2 milhoes
de toneladas), AGF (2,0 mi-
Ihdes de tonneladas), EGF
(4,0 milhdes de toneladas) e
PEP para exportacdo (sem
volumes estimados). Porém,
o produtor deve estabelecer
também outras modalidades
de comercializagdo e estar
atento para eventuais oportu-
nidades de mercado. Para
prazos mais longos, no mes-
mo dia, o milho na BM&F fe-
chou a US$ 5,40/sc para o
vencimento julho/01 e a
US$ 7,85/sc para novembro/
01. Pode-se observar que
uma fixagldo para o venci-
mento novembro pode viabi-
lizar o plantio de safrinha.

A Granja

No aguardo de definicoes

Sergio Beczkowski
*Artigo redigido com dados
disponiveis até 18/01/01

pds um periodo de suces-

sivas baixas, o mercado
teve uma recuperacio conside-
ravel no final da primeira quin-
zena de janeiro, com o merca-
do futuro sinalizando para
marco de 2001 o valor de
US$ 78,00/saca na BM&F e
US$ ¢70,50/1b em Nova lor-
que. A noticia importante no
periodo em relacdo ao merca-
do futuro foi a quebra do re-
corde de contratos em aberto
na BM&F, que ultrapassou a
marca dos 10 mil e atingiu em
17/01 o patamar de 10.924.
Isso vem demonstrar o cresci-
mento do interesse do merca-
do na utilizagdo desse impor-
tante instrumento de defesa de
prego, principalmente junto
aos produtores, que foram
grandes responsaveis por esse
incremento. O ano 2000 tam-
bém fez com que o contrato de
café na BM&F atingisse seu
recorde de volume, com 39 mi-
Ihdes de sacas negociadas. O
mercado como um todo espe-
ra algumas defini¢cdes impor-
tantes: 1) o volume da préxi-
ma safra, cuja previsdo tem
sido motivo de grande polémi-

ca, com nimeros variando de
22 até 38 milhoes de sacas:
2) o futuro e a sobrevivéncia
da retencdo, cujo tema sera
discutido no dia 24/01, em
Londres, pelos paises produ-
tores; 3) a possivel recessdo
americana e suas conseqiién-
cias a longo prazo no consu-
mo mundial, além da dimi-
nuicdo crescente do estoque
americano durante o inverno.

A Granja

Na proxima edicdo
de margo, confira:

A EXPLOSAO

DO TURISMO RURAL

® Cultivo de coco cresce no pais
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Safra recorde na Ameérica do Sul derruba precos

Antonio Bueno
*Artigo redigido com dados
disponiveis até 18/01/01

m 16 de janeiro, os pre-

¢cos internacionais da
soja atingiram seu mais bai-
x0 nivel desde meados de
outubro. Isso decorreu tan-
to da forte perspectiva de sa-
fras recordes na Ameérica do
Sul quanto também de fato-
res de curtissimo prazo: (a)
o volume norte-americano
de processamento de soja si-
tuou-se ligeiramente abaixo
do esperado durante o més
de dezembro; (b) o mais re-
cente nimero relativo as ex-
portacOes semanais norte-
americanas acusou signifi-
cativa retragdo, se conside-
rada a semana anterior. E in-

teressante, entretanto, notar
que, segundo Qil World, a
consultoria de oleaginosas se-
diada em Hamburgo, as pers-
pectivas da demanda global
aparentam ser positivas a mé-
dio e longo prazos. Em 12 de
janeiro, aquela empresa prog-
nosticou o incremento do
crushing (esmagamento) glo-
bal de soja relativo ao ano-sa-
fra 2000/2001 da ordem de 8,7
milhdes de toneladas. Previsao
atribuida & esperada reducgdo
dos suprimentos mundiais de
outras oleaginosas, sobretudo
o girassol, a colza, o amendo-
im e a semente de algoddo. Tal
comentdrio nio abrange pos-
siveis efeitos adicionais da
substituicdo, motivada pela
‘doenca da vaca louca’, de
complementos protéicos de

Demanda fraca
no atacado

Fabiana S. Perobelli
*Artigo redigido com dados
disponiveis até 18/01/01

O quadro atual do merca-
do de boi gordo mere-

ce algumas consideragdes.
Os frigorificos em janeiro
estdo com as escalas de aba-
te curtas, pois a demanda no
atacado estd fraca. Um dos
principais substitutos da car-

ne bovina é a de frango, cu- 4800
jos precos se encontram em o
queda — reflexo de um au- —
mento do alojamento de pin- 45,00 -
tos em dezembro, o que se
43,50 -

refletirda numa elevacido da
oferta no curto prazo. Além
da concorréncia com o fran-
go, o mercado de boi ainda
sofre o impasse da possivel

possivel a esse mercado € atra-
vés do aumento das exporta-
¢odes, o0 que poderd enxugar a
oferta interna e permitir me-
lhores precos. No entanto, res-
salvas devem ser feitas as ex-
portacdes, jd que a questdo da
febre aftosa ainda ndo estd
resolvida.

O mercado futuro da
BM&F negociou em 2000
150.410 contratos, um aumen-

B Ol GORDO

origem animal por farelo de
soja. A renomada consultoria
alema ressaltou ainda o recor-
de das exportagdes combina-
das de soja norte-americana,
brasileira e argentina, atingin-

do 13,45 milhdes de tonela-
das no ultimo trimestre do
ano passado. Esse nimero
foi atribuido a crescente de-
manda asidtica, com énfase
no consumo chinés.

PRECO FUTURO E INDICADOR A VISTA
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to de 22% em relacio a 1999
(123.442 contratos). Para
2001, o mercado futuro da
BM&F ja mostra oportunida-
des. De acordo com o gréfico
abaixo, verifica-se que o
spread entre os vencimentos
de safra e entressafra (maio e
novembro) estd acima dos
R$ 5,00/@, o que tem permi-
tido a fixacdo de taxas positi-
vas. Essa operacdo é uma das

mais comuns nesse merca-
do, pois permite arbitrar
uma caracteristica inerente
aos produtos agropecudrios
— a sazonalidade expressa
nas fases de safra e entres-
safra, se a taxa entre esses
periodos se mostrar superior
as outras possibilidades fi-
nanceiras, como CDI, torna-
se uma aplicacdo interes-
sante.

PRECOS FUTUROS E INDICADOR A VISTA
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Moderfrota
impulsiona
vendas em 2001

S e depender das indiis-
trias de mdquinas agri-
colas, a comercializacdo de
tratores, colheitadeiras e im-
plementos emplaca 2001 com
tendéncia de alta. As primei-
ras projegdes para este ano,
em nivel nacional, anuncia-
das pelo vice-presidente da
Associagdo Nacional dos Fa-
bricantes de Veiculos Auto-
motores (Anfavea) e presiden-
te do Sindicato das Indiistrias
de Mdquinas e Implementos
Agricolas do Rio Grande do
Sul (Simers), Eduardo Loge-
mann (na foto), apontam para
um crescimento de 15% em
volume de vendas sobre o de-
sempenho alcang¢ado no ano
passado. Em 2000, o setor no
Brasil fechou com 3,7 mil co-
lheitadeiras e 24,5 mil trato-
res comercializados represen-
tando um incremento da or-
dem de 30% sobre o desempe-
nho de 1999. Os implementos
agricolas, por sua vez, apre-
Sentaram um acréscimo de
vendas de 27% sobre o ano an-
terior. Além dos R$ 800 mi-
lhdes alocados para o setor em
2000 para financiar a compra
de tratores e colheitadeiras,
mais R$ 260 milhées foram
complementados para atender
a demanda, totalizando mais
de R$ 1 bilhdo em crédito.
“Esperamos que 0S mesmos
R$ 800 milhées sejam consu-
midos este ano através do
Moderfrota”, enfatizou.

Syngenta comeca a operar no Brasil

C omecaram em janeiro as
atividades da Syngenta

no Brasil, a primeira empresa
mundial exclusivamente volta-

syngenta

da ao segmento de agribusiness. Trata-se do resultado da unido
das empresas Novartis Seeds, Novartis Crop Protection e Ze-
neca Agricola. De acordo com o diretor de marketing, Jorge
Luiz de Souza, a Syngenta chega para melhorar a qualidade
dos alimentos, preservando e respeitando o meio ambiente. Jd
o diretor comercial, Luiz Recchi, explica que, como parte do
grupo Syngenta, a Syngenta Seeds continua com as marcas
NK (milho, soja, sorgo, arroz e algoddo), S&G ((Flores), Ro-
gers (hortalicas) e Hileshog (beterraba agucareira). Souza
destaca que, além de buscar solugdes integradas com a divi-
sdo Protegdo de Cultivos, “continuaremos com investimentos
em pesquisa e desenvolvimento de novos produtos”.

Novas areas livres de aftosa

E m ceriménia oficial, na
sede da Embrapa, em
Brasilia, no inicio de janeiro,
o presidente da Repiblica,
Fernando Henrigue Cardoso,
ao lado do ministro Pratini de
Moraes, anunciou o Circuito
Pecudrio Leste — formado pe-
los Estados do Rio de Janeiro,
Espirito Santo, Bahia, Sergi-
pe e leste de Minas Gerais —
como drea livre de febre afto-
sa, com vacinacdo. O Sul, o

Sudeste, o Centro-Oeste, a
Bahia e o Sergipe também fo-
ram declarados como livres de
peste suina cldssica. Ganha-
ram também o status de livre
de aftosa os Estados do Mato
Grosso do Sul, Tocantins e as
zonas tampdo de Goids, Mato
Grosso e Sdo Paulo. Um rela-
torio detalhando a situacdo
atual foi encaminhado a Or-
ganizacdo Internacional de
Epizootias (OIE).

Alianca mundial

Caterpillar Inc. e a di-

visdo de veiculos co-
merciais da DamlerChrys-
ler AG formalizaram uma
alianga para desenvolver,
fabricar, comercializar e
distribuir tratores de médio
porte, sistemas de combus-
tivel e outros componentes
para trem de forca. O prin-
cipal executivo da Caterpi-
llar, Glen Barton (na foto),
declarou estar otimista com
a parceria. “Nossos nego-
cios mundiais relacionados
com motores sdo um fator
importante na estratégia de
crescimento da Caterpi-
llar”, disse. Pela Daimler-
Chrysler, o executivo Jurgen
Schrempp ressaltou que a
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parceria promove a unido

de capacidades lenddrias
de engenharia e longas tra-
di¢bes de exceléncia em ma-
nufatura, que beneficiard os
consumidores, funciondrios
e acionistas. A joint ventu-
re resultard em um cresci-
mento significativo até o
meio dessa década, a par-
tir de um patamar de US$ 2
bilhdes em 2000.

O CENTRO de Treinamen-
to de Recursos Humanos
da Esalg/Usp, Departa-
mento de Producdo Ani-
mal, oferece curso de
transferéncia de embrides
dirigido especialmente a
veterindrios. No progra-
ma, que inclui também au-
las prdticas, destacam-se
topicos como: escolha das
receptoras e doadoras, sin-
cronizagdo de cio das re-
ceploras, esquermatizacdo
da superovulagdo das doa-
doras. O periodo é de 5 a
9 de fevereiro. Informagoes
e inscricées com o profes-
sor Alexandre Vaz Pires,
fone (19) 428-4135 ou fax
(19) 429-42]5.

A EMBRAPA Soja pro-
move, entre os dias 19 e
23 de fevereiro, no Hotel
Sumapra, em Londrina/
PR, 0 2° Semindrio Téc-
nico do Trigo. Paralela-
mente, serd realizada a
16° Reunidao da Comis-
sd@o Centro-Sul Brasilei-
ra de Pesquisa de Trigo.
O evento deverd reunir
entidades de pesquisa,
assisténcia técnica, moi-
nhos e indiistrias proces-
sadoras. Informacoes
pelo fone (43) 371.6061
ou pela home page
www.cnpso.embrapa.br

O TOMATE longa vida TX
472 serd apresentado pela
Embrapa Horralicas, Bra-
silia/DF, em um dia de
campo sobre a cultura do
tomate para mesa, no dia
20 de fevereiro, no Niicleo
Rural de Vargem Bonita.
Informacées pelo telefone
(61) 380-2080 e fax (61)
385-9042.
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Conheca o perfil d

A Confederacdo Nacional da
Agricultura (CNA), através de seu
Departamento Econdmico, reali-
zou uma pesquisa com 39.904 pes-
soas para saber qual o perfil do
agricultor comercial brasileiro. Por
meio de grédficos e tabelas, foram
identificados o grau de instrucdo,
estado civil, idade, renda familiar,
ntimero de filhos que trabalham na
fazenda, veiculos que utiliza, nd-

o agricultor brasileiro

Governo fortalece a

O ministro da Agricultura e do Abas-
tecimento, Marcus Vinicius Pratini de
Moraes, anunciou trés medidas de forta-
lecimento da pesquisa agropecudria. A
primeira trata de um refor¢o no or¢camen-
to da Embrapa que este ano serd de
R$ 605 milhdes. J4 foram liberadas ver-
bas para a construgdo, dentro das depen-
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mero de propriedades e se usa com- X :a £ + 3‘;‘_ ELhs £ C!énfiias da Embrapa, de ins'éa]agﬁes des-
Iy bl PRy g v 2 {inadas ao armazenamento das amostras
utadores. Segundo o trabalho, SRRy LT SHO AT XY \\%ﬁ;‘q o c} 3 . . :

versas instituicdes do pais. Pratini tam-
bém determinou a criacido do Laboraté-
rio Virtual da Embrapa no exterior (La-
bex), em Montpellier, na Franca. Esse
serd o segundo laboratério virtual, pois
I ja existe um nos Estados Unidos. A ini-

Clima normal no inicio do ano ciativa usard a estrutura de parceiros in-

. L gy ! | i ternacionais, neste caso a da Agropolis
Ao contrdrio das cogitagbes, pelo menos o primeiro bimestre deste ano serd — Montpellier. A terceira acdo serd o au-

marcado pela normalidade climdtica. Segundo o Centro de Previsdo de Tempo €| mento de pessoal da Embrapa, principal-

Estudos Climaticos (CPTEC) do Instituto Nacional de Pesquisas Espaciais (Inpe), |  mente na 4rea de pesquisadores.

haverd um “ligeiro resfriamento” das dguas do Oceano Pacifico, porém os padrdes

atmosféricos e ocednicos indicam neutralidade, sem variacdes importantes. Na Re-

gido Sul, os estudos prevéem chuvas normais em toda a regido, até o dia 20 de

marco. O calor forte durante o dia provoca pancadas de chuva, acompanhadas de

ventos fortes, trovoadas e queda de granizo. Os indices pluviométricos podem va-

riar de 40 mm a 400 mm na Regido Sul.

No Centro-Oeste, a chuva devera variar entre 80 e 400 milimetros. Na regido,
vao ocorrer as chuvas de verao, os aguaceiros, acompanhados de trovoadas e ventos
fortes. Poderdo ocorrer ainda os veranicos, curtos periodos de estiagem, com dura-
¢ao de 7 a 15 dias. As temperaturas deverdo variar de 16 graus a 27 graus. Nos
veranicos, a temperatura poderd ultrapassar 37 graus. No Sudeste, a previsao indica
indices de chuva superiores aos padrdes em Minas Gerais, Espirito Santo e Rio de

grios e 72% do efetivo pecudrio sdo oriundos de propriedades com 4dreas acima de
50 hectares. Apenas 36% das familias dos produtores rurais possuem filhos que tra-
balham na fazenda. O estudo descreve um perfil de produtor rural de idade avanca-
da, nivel de escolaridade baixo e renda insatisfatdria.

Cancro citrico

O Brasil consolida sua li-
deranca internacional na drea |
de genética de pragas agri- |
colas com a conclusio do se-
giienciamento genético da [§
bactéria Xanthomonas citri,
causadora do cancro citrico,
responsdvel por prejuizos
anuais de R$ 110 milhdes

Janeiro, e normais em Sao Paulo. As t

emperaturas devem variar de 16 a 40 graus.

Interacao entre pesquisador e pequeno produtor

Metodologias ..
Experimentacao
com .
o Agricultores

2

[a]

O quinto volume da série Agricultura
Familiar — Metodologias de Experimenta-
cdo com os Agricultores enfoca a geracdo
participativa de tecnologias. A publicacao,
da Embrapa, apresenta uma série de expe-
riéncias, explicando as metodologias apli-
cadas, em que a interagio pesquisador—agri-
cultor se viu estimulada. Essa ‘proximida-
de’ facilita a apreensdo dos problemas e
indica caminhos para a eficdcia das pesqui-
sas, ndo apenas para potencializar a oferta
tecnolégica, mas sobretudo para dar esta-
bilidade aos programas de desenvolvimen-
to. O livro foi organizado pelos editores-
técnicos Cl6vis Guimaries Filhos e Carlos

¢ Andreotti, possui 142 pdginas e custa
z R$ 8.,00.

a0

apenas no Estado de Sdo -
Paulo. O projeto, da Fundacio de Apoio
a Pesquisa do Estado de Sdo Paulo (Fa-
pesp), tenta diminuir o problema que em
dois anos reduziu em 25% a produgio
de laranjas. Atualmente, a tinica forma
de controle é a eliminagdo das plantas
doentes e das vizinhas.

Esse é o segundo maior projeto do
mundo de segiienciamento de praga agri-
cola e o segundo maior genoma bacteria-
no ja seqiienciado. Com 4.500 genes, o
dobro da Xvlella fastidiosa, a outra bac-
téria seqiienciada pelo Brasil, o projeto
terminou 14 meses antes do prazo, a um
custo de US$ 4 milhdes, 50% menos do
que o previsto. Participaram do projeto
cerca de 70 pesquisadores de 13 labora-
térios de seqiienciamento e um de bioin-
formdtica. A pesquisa teve apoio do Fun-
do Paulista de Defesa da Citricultura
(Fundecitrus).
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M Trator para
pequenas areas

Unm trator direcionado para atender as
necessidades dos pequenos produtores.
A novidade é da Yanmar do Brasil, fa-
bricante do modelo 1045, com 39 cv e
tragdo 4x4. Equipado com motor a die-
sel, o trator tem baixa emissio de poluen-
tes, faz pouco ruido nas mais diferentes
operacgdes e proporciona economia de
10% de combustivel em relacio aos mo-
tores tradicionais. O 1045 tem ainda me-
nor raio de giro, o que permite reduzir a
quantidade de manobras. A versatilida-
de também ¢é umas das caracteristicas do
modelo, pois pode ser utilizado em hor-
ticultura, cafeicultura, fruticultura, viti-
cultura e trabalhos em estufas. Seu bai-
X0 peso favorece uma menor compacta-
¢édo do solo. Yanmar do Brasil S/A, Av.
Presidente Vargas, 1400, Indaiatuba/
SP, CEP 13330-000, fone (19) 3875-
0111, fax (19) 3875-3899.

B Renovadora de pastagens

Esta no mercado a planta-
deira modelo 1013 da Fankhau-
ser, que integra a linha 1000 de
multiplantadeiras. A mdquina é
indicada para o trabalho de pas-
tagens em campo nativo, utili-
zando o sistema de disco de
corte e sulcador especifico. A
plantadeira € equipada com do-
sadores para sementes mitidas
e também normais. A linha
1000 ¢é formada por modelos
que vao desde 5 até 11 linhas
de pastagens. Como op¢io, po-

Divulgagio
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[ Novo sistema de secagem

Uma maneira mais eficiente de se-
cagem e armazenagem de grios estd
sendo oferecida pela Granfinale Siste-
mas Agricolas. O Silo-Secador Gran-
finale permite a secagem dos grdos den-
tro do préprio silo. E mais vantajoso
do que os sistemas tradicionais de se-
cagem quando se comparam O custo
inicial do investimento, o custo de se-
cagem por tonelada de graos e a quali-
dade final do grido. O novo sistema des-
vincula a colheita da secagem por ndo
apresentar estrangulamento no proces-
so de secagem. A secagem mantém o
grdo vivo e integro. Um mesmo silo
pode depositar o grdo imido inicial-
mente e posteriormente secar. Apos a
colheita, esse mesmo silo pode ser usa-

[ Opcéo na colhelta do mllho

A Irmdos Thonnigs
estd colocando no merca-
do mais uma opcao de pla-
taforma para a colheita do
milho. A Colhe Max é
uma plataforma universal
que pode ser acoplada em
diversos modelos de co-
lhedora, desde que use o
kit especifico de adapta-
cdo. A Colhe Max € um
equipamento leve, que fica proximo do
embocador e apresenta um melhor dn-
gulo de colheita. O acoplamento € sim-
ples, rapido e seguro, com uma fécil tro-
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do para o armazenamento. Nos Esta-
dos Unidos, esse sistema vem sendo uti-
lizado hd mais de 40 anos. Granfinale
Sistemas Agricolas, Parque Termas
Riviera, PR 151, Castro/PR, CEP
84165-290, Cx. Postal 73, fone (42)
232-4111, fax (42) 232-5050 .

Divulgagio

ca de espacamento entre linhas. Irm&aos
Thonnigs Ltda., BR 386, km 174, Ca-
razinho/RS, CEP 99500-000, fone/fax
(54) 330-2300.

M Desidratador acaba com o desperdicio

A tecnologia do desidratador All
Dry®, equipamento especial para a
secagem de alimentos, consiste em
um processo agroindustrial de desi-
dratacio de frutas, verduras, legumes,
sementes, plantas e carnes, em esca-
la comercial, com garantia de contro-
le técnico e sanitdrio. Com capacida-
de para até uma tonelada por médu-
lo, o desidratador é composto por mé-
dulos que ocupam 3,58 m? e oferece
uma drea de secagem de 54,25 m?2.
Pode ser ampliado em até quatro mé- =
dulos, formando um pequeno tiinel

com 217 m? de drea de secagem. All Dry® Tecnologla de
Desidratacdo, Rua Senador Dantas, 75, grupo 502, Rio de
Janeiro/R]J, CEP 20037-900, fone (21) 533-1985, fax (21)
240-9931, e-mail alldry @bol.com.br.

dem ser eqmpadas com sistema dosadon de discos horizontais para
plantio de precisao de milho e soja. Indistria de Maquinas Agri-
colas Fankhauser Ltda., Av. Mau4, 2092, Tuparendi/RS, CEP
98940-000, fone (55) 543-1900, fax (55) 543-1148.
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ONTO DE VISTA

Alca e agricultura no governo Bush

confirmacgdo de George W.

Bush como 19° presidente

republicano dos Estados
Unidos traz uma série de indagacdes
sobre o futuro das relagdes comer-
ciais Brasil-EUA, a postura norte-
americana nas negociacoes da Or-
ganizagdo Mundial do Comércio
(OMC) e a questdo da consolidagao
da Area de Livre Comércio das
Américas (ALCA) e/ou expansdo do
Tratado de Livre Comércio da Amé-
rica do Norte (NAFTA).

Qualquer que seja a direcdo a ser
tomada pelo préximo governo ame-
ricano, é certo que a agricultura ocu-
paré local de destaque em qualquer
agenda de negociac@o do Brasil e do
Mercosul. Em 2000, os EUA gasta-
ram quase US$ 30 bilhdes em pa-
gamentos governamentais aos seus
agricultores, atingindo o recorde his-
torico de 60% de subsidios na ren-
da liquida do setor! Grande parte

Marcos Sawaya Jank € professor da Universidade
de Sdo Paulo (ESALQ-PENSA) e pesquisador
visitante na Georgetown University e no Center
for Strategic and International Studies (CSIS),
em Washington D.C.

negociacdes da OMC na linha tra-
dicional, jd que Bush claramente se
opde ao uso de questdes ambientais
e trabalhistas como veiculos de san-
¢Oes em acordos comerciais, posi-
¢do também defendida pelo Brasil.

Por outro lado, vdrios fatores
mostram que talvez os ventos nao so-
prem tio a favor dos nossos interes-
ses agricolas. Primeiro, porque
US$ 30 bilhdes anuais para a “agri-
cultura” ndo sdo grande coisa num
pais que prevé um superdvit fiscal
médio de US$ 460 bilhdes anuais
nos préximos 10 anos. Esse talvez
seja o “preco politico” a ser pago
para manter alguns Estados mais
“agricolas” alinhados ao governo. Se-
gundo, porque o Congresso e 0 Se-
nado norte-americanos estarao mais
divididos do que nunca, e dreas de
livre comércio sio temas impopula-
res, que poderdo diminuir a fragil
condi¢do de governabilidade com

Divulgagiio

desses recursos é distribuida no formato
de “ajudas emergenciais”, pagamentos
diretos e garantia de pre¢os minimos,
quase sempre usando artimanhas para es-
capar dos limites impostos pelo Acordo
Agricola da Rodada Uruguai (GATT).

O curioso dos subsidios norte-ameri-
canos é que eles na realidade beneficiam
basicamente os 17% de produtores que
comercializam acima de US$ 100 mil por
ano e que respondem pelo incrivel mon-
tante de 80% do valor da produgdo agro-
pecudria dos EUA. Num universo qe
mais de 2 milhodes de produtores rurais
(no Brasil sdo quase 5 milhdes!), apenas
este seleto grupo de pouco mais de 300
mil privilegiados ganha dinheiro com a
atividade agropecudria. Os demais 83%
dos produtores vém acumulando prejui-
ZOS sucessivos com a agricultura e ape-
nas permanecem no campo porque dis-
pdem de outras fontes de renda.

O escandaloso apoio a essa casta de
privilegiados (possivelmente superior a
todos os programas governamentais de
ajuda aos carentes noOs EUA) remonta as
politicas do New Deal de Franklin D.
Roosevelt no inicio dos anos 30. '

Porém, o que chamaa atencdo na lei-

tura da historia da politica agricola dos

EUA ¢ o fato de que as tentativas de re-
forma quase sempre foram comandadas
por governos ou congressos republicanos.
A principal delas foi a dltima Lei Agri-
cola de 1996, popularmente denominada
Freedom to Farm, votada por um con-
gresso majoritariamente republicano e
que fracassou dois anos mais tarde, com
a queda dos precos mundiais, apés a cri-
se asidtica, e com o tentador superdvit fis-
cal em ano eleitoral.

A vitéria de Bush teoricamente
traz trés oportunidades
para a agricultura brasileira

Assim, a vitéria de Bush teoricamen-
te traz trés oportunidades para a agricul-
tura brasileira: a) a possibilidade de uma
reforma mais profunda nos obsoletos me-
canismos de subsidio doméstico aos agri-
cultores, a partir de 2003; b) uma maior
possibilidade de concretizagio da ALCA,
onds a agricultura brasileira é ganhado-
ra, ja que os democratas, sustentados pe-
lps smdic'atos de trabalhadores, sempre
foram mais resistentes a novos blocos: c)
uma postura mais favordvel ao avanco das
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que Bush chegard a Casa Branca. Comér-
cio exterior em geral e a questdo do NAF-
TA-ALCA em particular foram assuntos
Jjogados para segundo plano durante toda
a campanha e provavelmente o continua-
rdo sendo no novo governo.

Nesse cendrio ainda nebuloso deixa-
do pela confusdo eleitoral na Flérida,
apos o intempestivo langamento do Tra-
tado Bilateral de Livre Comércio entre
o Chile e os EUA, a unica certeza € que
a sociedade brasileira deveria doravan-
te definir mais claramente O que quer.
Para isso, é imperioso desenvolver es-
tudos que nos permitam construir cend-
rios prospectivos para as politicas do
governo Bush, a factibilidade da ALCA,
o futuro da OMC, entre outros. E tam-
bém essencial a participagﬁo mais ativa
das virias entidades empresariais nos
foros internos em que $ao discutidas €
formuladas as posigcoes negociadoras do
pais. Precisamos saber 0 qu€ 0S nossos
principais setores econémicos tém a
ganhar e a perder em cada cendrio, para
entdo estabelecer os marcos de uma in-
tegra«;ﬁo comercial com os demais par-
ceiros do hemisfério, € com 0s EUA em
especial, que traga reais beneficios para
0 Brasil e o0 Mercosul. Fa

—
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da soja geneticamente
modificada para a

AGRICULTURA

Economia é um dos grandes beneficios da soja geneticamente
modificada. Por ser tolerante a um determinado herbicida, essa
soja é preservada quando o produto é aplicado para controlar
as plantas daninhas presentes na lavoura. Portanto, evita que
os sojicultores fagam uso de mdltiplas aplicacdes de outros
herbicidas para controlar o mato.

Os agricultores norte-americanos fazem em média 16 milhdes
de aplicagdes de herbicidas a menos por ano, em comparacao
ao exigido pela soja convencional. O Centro Nacional de
Politica Agricola e Alimentar (NCFAP) dos Estados Unidos,
onde a soja geneticamente modificada &
plantada e consumida desde 1996, registra
uma economia anual para os produtores da
ordem de US$ 220 milhdes.

A seguranca alimentar da soja
geneticamente modificada é comprovada,
sendo consumida ha 5 anos pela populagao
de diversos paises. Centenas de testes
independentes concluiram que o produto é comparavel ao
convencional, em termos de composicao e nutricao, e &
igualmente seguro para a alimentagcdo humana e animal.

A fim de que essa nova tecnologia possa desenvolver-se
também no Brasil e dentro do estabelecido pela Lei de
Biosseguranca (Lei 8974 de 05/01/1995), o Presidente da
Republica, através da Medida Proviséria 2.137 de 28/12/2000,
conferiu & Comiss&o Técnica Nacional de Biosseguranca
(CTNBIo) a autoridade exclusiva para analisar os produtos
geneticamente modificados e emitir pareceres técnicos
conclusivos sobre sua seguranga. A Lei também autoriza 0s
Ministérios da Agricultura, Salde e Meio Ambiente, dentro de
suas areas de especialidade, a emitirem autorizacdes e
registros necessarios para a producéo e comercializagéo
desses produtos.

Com isso, foi dado um passo importante e decisivo para
esclarecer o processo de regulamentacéo das plantas
geneticamente modificadas no Brasil e permitir a sociedade
brasileira 0 acesso aos beneficios da Biotecnologia.

(2

COODETEC

COOPERATIVA CENTRAL AGROPECUARIA DE
DESENVOLVIMENTO TECNOLOGICO E ECONOMICO




Quem tem New Holland esta:._ :
produzindo cada vez melhor.

"Meus amigos produtores sempre me perguntam como vao as minhas maquinas
New Holland. Eu sempre digo: vao muitq bem. Vao bem no preparo de solo, no

plantio, no cultivo, na colheita. Vdo bem na minha propriedade em Sao Paulo
na minha fazenda no Para. Em qualquer servico, minhas maquinas vao muito bem’
obrigado. E por isso que sou fa desta New Holland.” ;

Palavra do produtor Tarcisio Meira,
cliente New Holland.

ey

Onde tem agricultura
tem New Holland.

www.newholland.com.br ~ NEWHOLLAND
COLHEITADEIRA COM JUROS DE 8,75% AA, 8 ANOS PARA ppAGAR:

*Para produtores com renda anual acima de R$250.000,00, juros de 10,75%8a8:




