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Onde muitos véem obstaculos,
cliente Case IH'vé oportunidade
e desafio. E de desafio em desafio
o produtor Case IH consegue
excelentes indices de Produ-
tividade' nos mais diversos tipos
de cultura.

E para este produtor,

que transforma tecnologia

em resultados, que a Case IH
oferece as solucées integradas
seja no plantio, cultivo oy colheita‘
Porque ser um exemplo de
eficiéncia para a agroindustria
ndo € para qualquer ym, =
E para quem tem dete
conhecimento e as
solugBes avangadas Case IH.
Produtor avancado,
produtor Case |H.

CASE Il
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Solugdes avangadas, solugoes Case IH:
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EPOIMENTO

A saida esta na organizacao
e na capacitacao

sta € a palavra de ordem para sobreviver em
um mercado competitivo na visdo do presidente
da Confederagdo Nacional da Agricultura (CNA),

Antdnio Ernesto Werna

Agricultura do Estado de Minas Gerais (FAEMG), no
inicio dos anos 80, tem o reconhecimento de quatro man-
datos acumulados na confederacdo. Uma carreira que

de Salvo. Quando ques-
tionado sobre qual o ce-
ndrio para o agronego-
cio brasileiro na entra-
da deste novo milénio, a
sua resposta pode ser
dura para muitos: “A
agricultura ird muito
bem, mas ndo sei o que
vai acontecer com o
agricultor. Irdo bem os
agricultores que soube-
rem se organizar e de-
fender seus interesses”.

Palavras de quem co-
nhece de perto o que
estd falando. Na cidade
natal de Curvelo/MG,
administra a Fazenda
Canoas, conhecida pela
exceléncia do plantel de
bovinos guzerd. Aforaa
a vivéncia campeira,
sua carreira como diri-
gente rural, impulsiona-
da com o trabalho a
Jrente da Federagdo da

Antonio Ernesto de Salvo, presidente da Confederacio
Nacional da Agricultura (CNA): temos de encontrar um
instrumento que dé ao nosso agricultor a trangiiilidade de

continuar a produzir, sem perder o seu patriménio

ganhou félego quando o
agrénomo, formado em
1955 pela Escola Nacio-
nal de Agronomia da
Universidade Rural do
Brasil/RJ, decidiu que
seu caminho era defen-
der os interesses da ca-
tegoria.

E é justamente essa
meta que vem perse-
guindo incessantemen-
te, com resultados posi-
tivos: lutou junto ao
Congresso para que os
direitos e os deveres dos
cidaddos do campo e da
cidade fossem iguais,
denunciou fortemente a
existéncia de dumping
com danos ao produtor
nacional nas importa-
coes de leite e buscou o
fortalecimento do asso-
ciativismo no meio ru-
ral. Porém, os obstdcu-
los a serem desbrava-
dos ainda s@o muitos...
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A Granja — Entrando direto no
“campo” polémico, é visivel que o
campo tornou-se um palco de bata-
lha. Como o senhor, porta-voz dos
produtores rurais, encara a reforma
agrdria e as posicoes tomadas pelo
MST?

Antonio Ernesto de Salvo — A
questio de reforma agraria esta se tor-

nando, a cada dia, mais rangosa. Sendo
um produto velho e fora de moda, aca-
ba apodrecendo. Apodrece pela idéia em
si e pelo contdgio com as pessoas que
trabalham com ela, tentando impd-la
pela forca, em desobediéncia a lei. O
moderno € o acesso democratico a ter-
ra. Aquelas pessoas que querem uma
moradia se valem do BNH. Compram a

sua casa e pagam nas condicdes que
podem. Deveriamos ter no campo — e ja
estamos comecando a trabalhar por essa
linha — a ter algum tipo de financiamen-
to, para que aqueles que desejam terra
comprem com juros negativos. Se com-
prarem uma terra que vale R$ 30 mil,
vao pagar R$ 15 mil ao longo de 20 anos
e ganhar os outros R$ 15 mil. E preciso

A GRANJA - 3




que sejam profissionalizados, que sai-
bam trabalhar a terra, que tenham ca-
dastro extremamente bem feito, onde se
veja a realidade da sua vocagdo. Acre-
dito que a coisa possa andar por esse
lado da compra das terras por aqueles
que tém vocacdo para trabalhar nela. A
reforma agraria que af estd é uma conti-
nuada briga entre mentirosos: os que
dizem que estio desapropriando e assen-
tando e os que dizem que ndo esta sen-
do feito na proporcao que deveria. Am-
bos terdo a resposta em um futuro ime-
diato, quando veremos que 0s pequenos
proprietarios do Brasil, que ja sdo mi-
1hoes, ndo tém como sobreviver. Como
é que alguém, que ndo sabe “tocar” um
negdcio rural, poderd sobreviver sem
nenhum tipo de vocac@o e de estrutura?
O futuro respon-
dera.

P — Falta
pulso firme por
parte do governo
federal para que
as invasdes sejam

tentaram invadir a
reserva de Carajds, onde a Belgo-Minei-
ra tinha interesses poderosos, o Exérci-
to se deslocou, cercou o perimetro e nin-
guém invadiu coisissima nenhuma. Se
invadisse, iria preso. Se o governo fe-
deral pressionasse 0S gOVErnos estaduais
— j4 que a seguranga publica € respon-
sabilidade dos Estados —, terfamos ca-
minhado muito mais nessa dire¢do de
promover o acesso democratico a terra.
Acabarfamos com a conversa de burlar
a lei por meio de mil e um artificios,
onde a invasdo é o mais evidente e o de
maior repidio pela sociedade.

P — Uma safda seria a aprovacio
do projeto de lei do Novo Estatuto da
Terra, proposto pelo deputado fede-
ral Xico Graziano (PSDB)? Por qué?
E o que mudaria?

R — Nio acredito que a proposta do
deputado Xico Graziano possa trazer so-
lugdes da forma como foi posta, mesmo
porque essa ndo era a sua inten¢ao. Mas
o deputado fez um grande beneficio ao
Brasil no instante em que reabriu o as-
sunto. Trata-se de um estatuto obsoleto,
que ndo responde mais as realidades do
Pais. Com medidas inteligentes, o de-
putado procurou modificar esses aspec-

“Gomo é que alguém,
que nao sabe "tocar’ um
negdcio rural, podera
sobreviver sem nenhum

tos. Estaremos ao lado dele e dos de-
mais parlamentares, procurando aprimo-
rar esse projeto, se houver viabilidade
de ser discutido e aprovado.

P — A carga tributdria média que
incide no setor é de 16,45 %, segundo
estudo feito pela préopria CNA, e a
confederagdo estd batendo forte na
isencdo de alguns impostos para os
produtos agricolas. Sera essa uma das
principais bandeiras do setor neste
novo milénio?

R — Alinhamo-nos entre aqueles
que pensam que € preciso mudar todo o
sistema tributdrio brasileiro. Mas a
maioria dos que tratam desse assunto,
na area do governo federal ou na inicia-
tiva privada, na realidade esta tratando
de salvar os seus recursos. O governo
quer arrecadar
mais, e a iniciativa
privada quer pagar
menos. Se for para
perdurar o modelo
que af estd, é im-
portante diminuir a

barradas? tipo de \mcagﬁo e de taxacdo sobre o se-
R — E nitido e tor primdrio. Ao fa-
que falta pulso ao estrutura? zer essa desgrava-
governo. Quando cdo, serd preciso
B —— muito cuidado para

nao desgravar s6 o produto final. Por
exemplo: se a producdo da carne bovi-
na, isenta de ICMS, utiliza insumos que
nio estiverem isentos, de nada adianta-
ra a desgravacio do produto, porque o
produtor estard pagando ICMS no que
compra e ndo poderd reaver esse valor
na hora em que vende.

P — Qual é a principal discrepan-
cia? O que é preciso mudar na revi-
sdo tributaria?

R — A filosofia em que se enquadra
a CNA é de que o sistema tributério bra-
sileiro deveria ser simplificado e muito
mais abrangente do que é. Os chama-
dos impostos seletivos sdo os que estao
mais proximos daquilo que necessitaria-
mos. Restariam, no Brasil, apenas im-
postos ndo-declaratérios. Sabemos que
¢é um sonho, porque seria uma mudanga
radical no sistema. Mas € o tipo de mu-
danca capaz de revitalizar 0 nosso cres-
cimento, trazendo justica a uma socie-
dade que se caracteriza, como outras no
mundo, pelo ndo-pagamento dos tribu-
tos que lhe cabem, todas as vezes em
que for possivel. Vivemos na sociedade

da sonegacdo, que s6 serd mudada pela
transformacdo dos impostos para um sis-

tema nao-declaratério.

P — Além da reforma tributdria, o
que € preciso mudar para sermos com-
petitivos e atingirmos a tdo sonhada
meta de “celeiro do mundo”? Estamos
quase 14 ou € simplesmente um sonho?

R — Sempre falo que o mundo in-
teiro sabe qual serd o primeiro do mun-
do em producdo agropecudria. Todos sa-
bem que é o Brasil. S6 os nossos diri-
gentes ndo sabem disso. Como nio sa-
bem, e a sociedade parece cega para es-
tes assuntos, demoraremos a]gum tem-
po para que isso aconteca. Acontecers
a forga. Mais cedo, se criarmos uma po-
litica de defesa ao nosso produto agrope-
cudrio e de manuten¢do da renda do nos-
so produtor, se abrirmos as portas i tec-
nologia e deixarmos de gastar dinheiro
com coisas tolas. Se a sociedade aprovar
essas idéias, acontecera mais cedo. Se con-
tinuar pensando que 20 hectares de terrg
para um desempregado da periferia de S3q
Paulo véo fazer dele um produtor rura]
vamos demorar mais tempo, porque iSSO’
custa muito dinheiro.

P — Outro ponto polémico ¢ g bio-
tecnologia. Qual a posicio defendidga
pela confederacio em relacio 3 lipe.
racao dos transgénicos? Por qué? |
a sua posicdo pessoal? ;

R‘— A’q_uestao dos transgénicog
também estd ficando bolorenta. Dg pon
to de vista técnico, os transgénicog 55(;
como um avido a jato ou a insulina pro-
duzida por meios transgénicos para pe
neficiar o ser humano. Ndo tem ninguén;
que possa ser contra. Beneficiam, o
povo, diminuem precos, reduzem cus
tos e melhoram o abastecimentg. Te X
todo um arsenal de razdes a fayor, De;j
xar essa tecnologia nas maos de poycyg
multinacionais, que controlariam 3 pro-
ducio de qualquer pais, é Pensamentq
dos que tém medo. O Brasil ¢ muit
grande para ser dominado por com 9
nhias de qualquer tamanho. Contra ispa,
saberemos nos defender e impediy S0,
seja privilégio de a, be ou cg, Comqug
fizemos no caso do milho hfbridoo Ja
questdo estd sob o dngulo ambienta.llA
de satide humana. Af, sou extremame g
te rigoroso. Se tem qualquer diivida nc;
produto ndo pode ser usado. No ente;n-
to, se jé estd liberado e foi testado em
outros paises por mais de quatro anos
por que razdo deixaremos de usar ferra.
mentas que beneficiariam a todos nés,
como sociedade. O que é progresso deve
ser aproveitado, mas com cautela, para
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ndo prejudicar o meio ambiente, nem o
ser humano.

P — Estamos perdendo tempo e di-
nheiro enquanto o plantio de produ-
tos geneticamente modificados nao é
liberado?

R — O mundo inteiro tem ganho di-
nheiro com produtos mais modernos.
Nio quero dar receitas. E evidente que,
enquanto a opinido publica for manipu-
lada por mds informagdes, pode até ser
que produtos nao-transgénicos, mais ca-
ros, tenham nichos de mercado que o
tornem mais econdmico. E preciso ndo
confundir a liberdade do produtor plan-
tar o que quer com a obrigatoriedade de
plantar o transgénico. Em outras pala-
vras, ressalvadas as questoes sanitéria e
ambiental, € preciso respeitar o direito
do produtor de escolher o negécio que
quer praticar.

P — Fazendo um balango, como foi
a safra 1999/2000 para o bolso do pro-
dutor rural brasileiro?

R — O crescimento marginal da sa-
fra, que passou de 82,4 milhdes de to-
neladas, na safra 98/99, para 82,8 mi-
lhoes de toneladas na atual temporada,
foi acompanhado pela perda de fatura-
mento bruto para os agricultores. A con-
clusio é resultado do cdlculo do Valor
Bruto da Produgio (VBP), consideran-
do o conjunto dos produtos agricolas le-
vantados pela Companhia Nacional de
Abastecimento (Conab) no periodo. A
indicagdo para o ano 2000 é de uma per-
formance negativa para a agricultura,
com queda de 6,7% de VBP, diante do
desempenho positivo da pecudria, que
cresceu 8,2%.

Este ano, o VBP da safra de grios,
considerando a média dos pregos rece-
bidos pelos produtores rurais até outu-
bro de 2000, é de R$ 22,9 bilhdes, con-
tra um faturamento de R$ 23,8 bilhdes
para o mesmo perfodo do ano passado.
A perda de faturamento de R$ 887 mi-
lhoes é conseqiiéncia direta da perda de
renda na comercializacdo de arroz, fei-
jao e trigo.

Com excegio da pecudria, o produ-
tor vem perdendo dinheiro nos demais
setores, desde o comeco desta década.
Nio sei até quando se pode esperar que
o cavalo do inglés continue a correr sem
comer. Tem uma hora em que ele péra e
morre. E 0 que estd proximo a aconte-
cer em grande parte da nossa agricultu-
ra e da nossa pecudria. O mundo inteiro
estd resolvendo isso por meio de instru-

mentos de subsidio. Temos de encontrar
algum tipo de instrumento que dé ao
nosso produtor rural a tranqiiilidade de
continuar a produzir, sem perder o seu
patrimonio.

P — A pecudria vai muito bem
obrigado, ao contrario da agricul-
tura...

R — A pecudria apresentou cresci-
mento em termos de volume no ano que
passou. Entretanto, € um segmento mui-
to pouco considerado pelos governos fe-
deral e estaduais. Ndo fosse a questio
da aftosa, que despertou maior interes-
se puiblico, a pecudria continuaria no os-
tracismo. Acredito que ainda seja um
grande campo para o aumento da nossa
produgio. Especialmente nesta drea de
carnes bovina, de aves e de suinos, o
Brasil é imbativel
no mundo.

P — Entao, o
que se pode ver é
que a renda no
campo esta dimi-
nuindo?

R — Na proje-
¢do para o ano
2000, o PIB da
agricultura estd
caindo de R$ 43
bilhdes, registrados no ano passado,
para R$ 41,8 bilhdes. Enquanto a renda
da agricultura estd caindo, a pecudria
estd apresentando aumento de renda. A
previsiio € de que o PIB da pecudria cres-
¢a de R$ 33,2 bilhdes, em 1999, para
R$ 35,5 bilhdes em 2000. O resultado
final da combinacio do crescimento da
pecudria com a redugao da renda da agri-
cultura € de um pequeno acréscimo da
renda do setor agropecudrio, que deve-
rd atingir R$ 77,3 bilhdes, em 2000,
contra os R$ 76,3 bilhdes do ano passa-
do. O baixo desempenho da agricultura
€ explicado pela queda de precos do se-
tor. A perda de renda estd influindo ne-
gativamente no plantio da safra 2000/
2001, que terd reducio de 4rea.

P — Mas o produtor rural est4 fa-
zendo a sua parte...

R — O produtor brasileiro nio sé
ajudou a construir este Pais, no passado,
como hoje segura o Plano Real no ar. O
produtor rural, ao lado da pesquisa, é um
homem de criatividade tal, que consegue
se manter competitivo, apesar de estar
perdendo renda. S6 que, vamos lembrar,
isso ndo vai durar para sempre.

P — Também temos o problema

“Gom excecao da
pecuaria, o produtor
vem perdendo dinheiro
nos demais setores,
desde o comeco da
ultima década”

cronico das dificuldades de acesso ao
crédito rural denunciadas pela enti-
dade. Cada vez mais o produtor esta
a mercé das instituicoes financeiras?

R — O crédito rural é uma chaga
neste Pafs. O modelo que ai estd faliu e
ndo foi substituido por coisa nenhuma.
O endividamento continua sem solucio,
mas o problema ndo existe para este go-
verno e outros. Ndo entenderam, até
agora, que a conta do produtor rural fun-
ciona da mesma maneira que a do mu-
tudrio da casa prépria, que comprou um
apartamento por R$ 50 mil, pagou
R$ 40 mil, deve R$ 100 mil e o aparta-
mento vale R$ 20 mil. Ele teria de ter a
sua conta refeita, e o que tem a pagar,
dividido por um prazo longo, com juros
fixos e razodveis, para que quitasse a sua
conta com justica.

P — Para en-
cerrar, quais os
desafios da CNA
para o ano 2001?

R — Sem or-
dem de importin-
cia, podemos citar,
entre os desafios
para este ano de
2001, modifica-
¢coes na legislacao
trabalhista, de modo a adequa-la as coi-
sas do campo. Vamos acabar com esta
bobagem do governo de querer impedir
a atuacd@o das cooperativas de trabalho,
além de caminhar pelo rumo ja tragado,
de facilitar os contratos coletivos de tra-
balho entre produtores e trabalhadores,
para que se facam os mutirdes de traba-
lhos rurais. Na parte previdencidria, é
preciso criar algum tipo de mecanismo
para que o produtor, que ndo cumpriu
com suas obrigagdes previdencidrias,
possa fazé-lo sem multas que o aleijem.
Na parte econdmica, criarmos melho-
res opgoes de crédito rural. Parece-me
que teremos nova batalha, em 2001,
nesse tema. Vamos ver se, por fim, o
governo entende que jid pagamos tudo
o que devemos. No Congresso Nacio-
nal, daremos forca a uma politica fun-
didria mais correta, a partir da idéia ex-
pressa no projeto de lei do deputado
Xico Graziano (PSDB-SP). A questdo
ambiental serd a que mais se agravard,
de agora para a frente. Teremos difi-
culdades enormes nesse tema. Serd pre-
ciso muita persisténcia e muita pacién-
cia para conseguirmos, aos poucos,
mudar a opinido piblica. Fa
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A CONTEGEY

RN VEOTE |

Passo a passo, com
determinacao

If‘\‘) esde o primeiro nimero surgido em
L janeiro de 1945, a ordem foi
melhorar. Sempre. O segundo niimero
tinha de ser melhor que o primeiro.

Sao piginas e péginas escritas e
produzidas dia e noite, feriados e
domingos, tudo para levar ao leitor a
informacdo tecnicamente certa,
inovadora, correta.

Essa filosofia nasceu com o primeiro
exemplar produzido com poucos
recursos, quase artesanalmente, e
continua hoje, na época do computador,
do fax, do e-mail, do celular.

STA ACONTECENDO

N

ariros

E um conceito que nasceu hi 56 anos e
permanece tio atual como ontem.

Talvez seja um dos principais motivos
por que estamos festejando com vocé,
nosso fiel parceiro, esses 56 anos de
existéncia.

A revista mais antiga
do Brasil é também a
mais inovadora

P arece mentira, A GRANJA é a
revista mais antiga do Brasil. O Pato
Donald, da Editora Abril, que nem
brasileiro €, estd em 2° lugar no ranking.
Tem 50 anos.

A GRANIJA € a revista mais antiga do
Brasil, ndo por tradi¢do, mas sim gragas a
sua permanente inovagao.

Inovou desde o primeiro nimero em
seu formato.

Inovou também no contetido. A
GRANIJA inicialmente dirigiu-se a um
publico leitor. A GRANIJA era a proposta
inovadora do tambo de leite.
Posteriormente, por sua inédita aceitagao
€ proposicao do publico leitor, passou a
abordar assuntos de gado de corte. E,
posteriormente, de ovinocultura.

A primeira a dar as
noticias mais avangadas
do setor

GRANIJA sempre foi a primeira a

falar sobre as novidades quentes
que estayam ocorrendo no segmento da
pecudria e da agricultura. Essa filosofia é
rigorosamente perseguida e apresentada
aos nossos leitores. Quem primeiro falou
em Biotecnologia? Em agricultura de
precisdao? Lembra-se?

Quem Ié A GRANJA, sabe primeiro.

Qualidade,
competéncia & sorte

& GRANIJA nasceu no Rio Grande do
L3 Sul, época em que tanto a pecudria
de leite quanto a pecudria de corte gaticha
eram exemplo da qualidade avancada no
campo da bovinocultura. Por isso, A
GRANTJA ja nasceu com pedigree.

Foi também no Rio Grande do Sul
onde se iniciou a agricultura profissional
com a implantagao dos trigais e,
posteriormente, com a explosdo da soja.

L4 onde as coisas estavam
acontecendo, estava A GRANJA.

Com a corrida dos graos acelerou-se a
mobilidade do agricultor gaicho, que
avangou com seus conhecimentos e sua
obstinagé@o por todos os rincdes do pafs.

Ele levou seus costumes, entre eles, a
leitura de A GRANJA. Hoje, imagina-se
que existam mais de 1 milhdo de gatichos
espalhados por todo o territério
brasileiro. Preferenciais leitores de A
GRANIJA.

Forga & penetragao

A forca de A GRANJA esta

A estruturada, principalmente, na
fidelizacdo do leitor, obtida através da
assinatura. As pessoas léem, reléem,
emprestam a revista para outros e a
colecionam. Ou seja, por ser um produto
de fécil manuseio, A GRANJA tem um
trifego de leitura médio de 2,5 leitores
por exemplar.

Sua circulagio junto ao setor mais

TR

moderno e profissional do campo lhe da
uma forca de penetracdo inigualdvel.
Hoje, onde estd o grao, 1a estd
A GRANTJA. L4 onde estd a pecudria de
elite, estd a AG LEILOES que o assinante
recebe junto. E também recebe o anuario
A GRANIJA DO ANO, a biblia do
agribusiness.

Independéncia

@ ntem como hoje, A GRANJA s6

tem um compromisso. Com o leitor.
A GRANJA em toda sua existéncia
sempre foi uma publicacao absolutamente
independente. Suas receitas tinicas e
exclusivas vém da venda de assinaturas e
anincios. A GRANJA nunca pertenceu a
qualquer entidade ou associacao de
classe. Nunca pertenceu a qualquer
grande grupo editorial. Jamais recebeu
qualquer tipo de favor governamental sob
qualquer aspecto.

A GRANIJA tem, teve e terd uma
linica posicao intransigente: lutar através
de suas paginas pela melhor rentabilidade
do homem do campo.

Credibilidade

ma coisa é certa. A GRANJA nido

estaria festejando seus 56 anos bem
vividos se ndo tivessem o respaldo da
credibilidade. E 6bvio. Sdo 56 anos de
autoridade que lhe conferem a lideranca
no Setor.

A noticia correta. Checando e
rechecando. O permanente contato com as
liderangas e a realidade brasileira da lida
do campo, onde as coisas acontecem.

O importante sao os
anos que virao

C erto. O que importa € a edi¢do
seguinte.

E alimentar o leitor com informagcdes
objetivas, atualizadas e tecnicamente
corretas.

Cada exemplar ¢ um novo nascimento,
que dever4 ser sempre melhor que o
anterior.

Ou seja, o conceeito filoséfico da busca
permanente da qualidade continuara,
permanentemente, 0 mMesmMo, agora com a
autoridade de quem tem 56 anos de
ininterrupta existéncia. Fal




QUI ESTA A SOLUCAO

A

Mercado do mel

“Sou estudante de comércio
exterior e estou fazendo um pro-
jeto para exportar mel ao Brasil.
Mas é muito dificil encontrar in-
formac@o sobre o mercado brasi-

leiro.”

Natalia Apolo
napolo@senamar.com.uy

— Natalia, na verdade,
esse segmento tem carén-
cia em dados oficiais. Vocé pode
buscar informacdes sobre o mer-
cado brasileiro na Associagdo
Paulista de Apicultura, Criadores
de Abelhas Melificias Européias
(Apacame). O telefone da entida-

de é (11) 3862-2163 ou www.apacame.com.br. Também poderd
conseguir dados junto a Associacdo Tiinel Verde de Apiculto-
res, no Rio Grande do Sul. O telefone € (51) 343-0509.

'f.

“Gostaria de saber se a re-
vista publicou algum artigo

tigo sobr

A Granja

sobre cachaca. Em caso posi-
tivo, preciso saber em qual
edicdo.”

B Caro Galeno,

como recentemente ndao pu-
blicamos uma matéria espe-
cifica sobre o assunto, a sua
sugestdo de pauta estd ano-
ta e foi muito bem-vinda.
Caso queira buscar maiores
informacgades, entre em conta-
to com a Cooperativa da Ca-
chaca, de Minas Gerais. O
telefone para contato é (55-
31) 3296-8709 e o e-mail:
coop @coocachaca.com.br

Galeno Furtado
cambeba@cambeba.com.br

“Gostaria de informa-
coes ou sugestdo de sites
sobre fabricacéo, processa-
mento e tipos de salsicha.

Fat k]

Agradeco desde ja.
Fabiana Forte Huergo
fabika@uol.com.br

— Fabiana, o Sin-

dicato da Indistria

de Carnes e Derivados do

Normas para salsicha

Estado de Sao Paulo dis-
ponibiliza informagdes so-
bre o assunto. Basta entrar
no site www.sindicarnes-
sp.org.br, no icone ‘regu-
lamentos técnicos’. Ld
VOCcé encontrard normas
para diversos tipos de
carne, inclusive da salsi-
cha.
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“Como assinante desta re-
vista, interesso-me pelos as-
suntos por ela abordados.
Gostaria de um esclarecimen-
to sobre a brachiaria dictyo-
neura, isto é, se ela serve para
pastejo de cavalo, a semelhan-
¢a da brachidria humidicola.”

Luiz Saback da Silva
luizs2@magnesita.com.br

— Luiz, podemos lhe
antecipar algumas
caracteristicas desse capim,
no entanto, para maiores in-
formagdes, sugerimos que
vocé entre em contato com os
técnicos da Sementes Vigor,
pelos telefones (61) 233.6710
ou (61) 361.7020. Caso vocé
tenha interesse sobre brachi-
dria em geral, confira a nossa
nova se¢do “Pastagens”, que

Brachiaria dictyoneura

coloca o assunto em pauta.
Brachidria dictyoneura:
Fertilidade do solo: baixa e
média
Forma de crescimento: esto-
nonifero
Altura: 80 cm
Utilizacdo: pastoreio
nagdo
Melhor palatabilidq
bovinos
Precipitacdo pluvipmesy:
acima de %.OO% f:q";?ometrzca;
Prowtna o i Secas
o (e}

Consorciacdo: cq
soja perene, leyce
Profundidade de
2cm
Tempo de fOrmagdo-
Massa verde: 50t/h¢-1
Densidade: 8 4 } D it

quilos/hg

e fe-

de parg

lopogénio,
ha

Plantio: ; a

4 nzes@s

Informacoes sobre Carcaca

“Sou estudante de
Agronomia da UFRGS.
Preciso de informacdes
sobre carcaga. Gostaria de
saber se a revista tem al-
guma reportagem publica-
da sobre o assunto.”

Alexandre Buss
ale.buss@terra.com.br

B Alexandre,

Vocé encontra in-
formagées sobre o assun-
to, com freqiiéncia, na
revista AG Leiloes. Na
edigdo de dezembro 1lti-
mo, por exemplo, a ma-
téria técnica “Cruza-
mento industrial: maior
lucro por arroba” aborda
esse item ‘carcaca’, inclusi-
ve em um quadro bem ilus-
trativo, com nimeros a par-
tir de diferentes cruzamen-
tos. Mas, por ser o tema
muito amplo, sugerimos que
inicialmente vocé busque in-

formagaes junto ao Sindica-

to da Indiistria da Carne Bo-
vina e Derivados do Rio

entidade ¢ (51) 15;(3{05”960(18&

Outra opcéio ¢

lio junté gc‘zs asfo{?izag-a"ﬂ'
criadores de gado dg :;‘r:ie
Aqui i_)c?o duas Sugesté'es-‘
Associacdo dos Criad()re.;
de Aberdeen Angus, fone
(55)412-3478, e Associagao
dos Criadores de Limousin,

Jone (43) 338-6465.

A Granja



Minhocas

“Gostaria de conhecer alguns sites de
criadores de minhocas em S&o Paulo ou
regifo.”

Associacoes de criadores

“Gostaria de obter
o e-mail de associa-
coes de criadores de
devon, tabapui e li-
mousin.”

Alécio Evangelho Costa
alecio@plugnet.psi.br

Wendell Sawada Sanches

wendell.sawada@sangari.com.br

— Wendell, seguem trés suges-

tées sobre a cria¢do de minho-
cas em Sdao Paulo. Em Sao Carlos/SP,
vocé encontra a Cooperatzva dos Mi-
nhocultores, cujo site é www.coominsc. hypermart net. Vocé s By tola
também poderd buscar informagdes junto ao enderego fones das ’associa-
www.minhocariosaomiguel.cjb.net. Na Chdcara Mariju, de In-

daiatuba, estd disponibilizado o telefone (19) 3875-3464. g?isegif’:ziozsvia:

(53) 227-8556, ndo
tem e-mail; limou-
sin, (43) 338-6465,
e-mail limousin@ limousin. 3893, e-mail [apabua@zaz_
com.br; e tabapud, (34) 319-  com.br.

— Caro Alé-

Tatuadoras para o gado
“Sou assinante da re- — Marcelo, vocé
vista A Granja e estou in- pode obter boas di-

teressado na compra de cas sobre tatuadores, inclu-
tatuador de orelha parabo-  sive fazer pedidos via
vinos. Gostaria de saber internet junto a empre-
como posso compri-lo sa Walmur. O site é
pela internet.” www.walmur.com.br. Aces-
Marcelo Perondi  S€ 0 link ‘identificacdo e
perondi@infonet.com.br  bovinos e ovinos’.

“Gostaria de saber 0s pro- Morangos e Iegumes
cedimentos para montagem de B — Se no seu Estado . ) i
um mercado (acougue e hor- ml existe Secl'et.czrza de Sou prcldutor rural e procuro informacdes sobre estufas
tigranjeiros). Preciso saber Indistria e Comércio, esse  para produgio de morangos e legumes.”
aspectos desde o armazena- serd o melhor caminho. Caso Aurélio
mento dos produtos até as nor- contrdrio, o ideal é buscar multital.sul@zaz.com.br

— Como vocé nao especificou bem a espécie de in-
formagao que necessita, sugerimos uma consulta no
site www.vanderhoeven.com. br empresa espec:ahzada naela-
boragdo de proje- !

tos de estufas agri-
colas. Ld vocé po-
derd encaminhar

mas de vigilancia sanitdria,”  informagoes oficiais junto aos E
Gisele Salvetti 978005 de wfgt’la_ncza sanitdria
rdias@rdias.com.br ~ d€ Seu municipio.

-
Galho de macaiva suas dividas, atra-
S . ; Vés j
Na edigio de outubro/2000, saiu uma reportagem di- assisfgnfg L:‘p e de
zendo que “‘os morcegos sao afastados, pendurando no teto | ¢ p felfire " ”;i?-
um galho de macativa”. Onde posso encontrar macadva? ' poae

enviar suas per-

Carlos Alberto Iribarrem guntas para o

Pelotas/RS

; e-mailfalecom @

E — Carlo Iribarrem, a reportagem da revista ndo vanderhoeven.com.br:
publicou matéria sobre o assunto. O tema foi abor-

dado em carta da leitora Irene Maria, de Guaxupé/Mihas
Gerais.
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Sou assinante des-
ta revista ha mais de
dois anos e tenho in-
teresse em receber
informacdes sobre
producao de hortali-
cas em estufas hidro-
ponizadas. Desde j4,
agradeco.

Artemio Antonio
Radinradin@smo.com.br

Sou aluna de
agrotécnica e procu-
ro matéria sobre cen-

teio. Solicito ajuda na obten¢do de material.

Sedentos por informacoes

Adriana
8911186 @icaro.unisinos.br

A carne organica

Sou assinante de A Granja e gosto da
revista. Sou engenheiro agronomo da ve-
lha guarda, Esalg-1943. Sempre fui pro-
dutor agropecuarista, com destaque na
producao de carne (novilho para abate).
Venho acompanhando a preferéncia e o
crescimento do mercado para os produ-
tos orgédnicos. Compreendo que produ-
tos agricolas produzidos sem agrotéxicos
devem ser mais saudaveis. Esses defensi-

vos agricolas na grande maioria, sao no-
civos a saide animal. Compreendo que a
carne orgénica deveria ser produzida sem
produtos quimicos e sem uso de antipa-
rasitirios quimicos que possam contagiar
a carne. Até af tudo bem. Custam mais
caro, mas deverdo ser mais sauddveis. O
que acho um absurdo € a exigéncia de que,
por ser orgénico, o produto agricola nao
possa ser produzido com adubos quimi-
cos! A carne orgénica ndo pode ser de
animais produzidos em pastos adubados
com produtos quimicos! Ora, pelos meus
antigos conhecimentos, a fotossintese e
a absorcdo das raizes vegetais sdo sufi-
cientes para tornar organico o que for pro-
duzido com adubo quimico na terra. Soli-
cito esclarecimento sobre o assunto. Cor-
diais saudacdes.

Francisco Jacintho da Silveira
Presidente Prudente/SP

Medida anacronica e errada

Estarrecido com taxacdo de 9% na ex-
portacdo de couro Wet Blue, medida ana-
cronica e errada, venho insistir que a argu-
mentagdo a favor, capitaneada pela induis-
tria de sapatos, € simpléria apesar de ven-
cedora. Que o trato do couro pela pecudria
deve ser melhorado e muito, ndo cabe di-
vidas. Que os frigorificos sdo instrumen-
tais ¢ importantes nesse campo, premiando
com diferenca de preco esse esforco, tam-
bém é€ cristalino. O que ndo consegui en-

10 - JANEIRO 2001

tender é como com um aumento de custo
de 9% (custo Brasil?) para o pecuarista vai
apressar essa melhoria. Esse imposto na
realidade s6 cria um novo cartério aos pro-
cessadores de couro além do Wet Blue (pou-
cos) e dos transformadores industriais, prin-
cipalmente os fabricantes de sapatos, que
os desapertam na pecudria.

Luiz M. S. Hafers
Presidente da Sociedade Rural Brasileira

A Granja

A Granja

Anote ai

Gostariamos de informar aos lei-
tores da revista A Granja que a So-
ciedade de Olericultura do Brasil esta
funcionando junto & Unesp, departa-
mento de horticultura, Caixa Postal
237, Cep 18603-970, Botucatu/SP,
e-mail sob@fca.unesp.br

Sieglinde Brune
hortbras@cnph.embrapa.br

Fruticultura irrigada
no GCeara

Nao poderiamos deixar de parabeni-
za-los pela cobertura jornalistica sobre o
projeto Baixo Acarad desenvolvido aqui
no Ceard. Foi uma das matérias mais
completas ja veiculadas sobre o assunto.
Grande sacada o quadro com um produ-
tor de Araras do Norte. Essa é também a
idéia da Secretaria da Agricultura Irriga-
da do Ceara (Seagri): deixar o homem
do campo falar. Afinal, ninguém melhor
do que ele para dizer quais os beneficios
da irrigacdo, ndo €7

Rosane
rosane @seagri.ce.gov.br

P e s
i %

Tire suas dividas ou dé a sua opinido.
Escreva para a redagédo da revista
A GRANJA,

Av. Getulio Vargas, 1526
CEP 90150-004, Porto Alegre/RS
Fax: (51) 233-2456
E-mail: mail@agranja.com
Home Page http://www.agranja.com
As cartas ou mensagens poderdo ser
publicadas de forma resumida.




DUARDO ALMEIDA REIS

0 velho manejo mudou de nome

o glossario do meu livro “A Arte
de Amolar o Boi”, defini mane-
jo como “conjunto de asneiras
praticadas pelo fazendeiro™. Maldade e
exagero, concordo, porque nem todos 0s
fazendeiros fazem asneiras e muitos de-
les, se ndo trabalham melhor, € por abso-
luta falta de meios e de conhecimentos.

Tudo que sei é que um amigo meu,
técnico de uma fabrica de ragoes, sem-
pre que algum produtor se queixava de
ndo estar obtendo os resultados prome-
tidos pela raciio, recebia dos patroes a
seguinte ordem: “Vai l4 e mete o pau no
manejo dele”. Assim, metendo o pau no
manejo, que é um negdécio meio vago,
livrava a cara do fabricante das ragdes.

Vejo, agora, que 0 manejo tem outro
nome — tecnologias gerenciais, conceitos e
ferramentas de gestdo. “Forte coisa!”, como
dizia minha trisavé. Na verdade, ja tinha
ouvido falar da Fazenda Alegria como *“coi-
sa de cinema”. Situada a 110 quilometros
de Belo Horizonte/MG, no municipio de
Funilandia, a fazenda vem de obter a certi-
ficacio ISO 9002. Se ndo ¢ a primeira, €
das primeiras propriedades rurais do Bra-
sil a receber o ISO 9002.

Como aprendi no caderno agricola
do jornal Estado de Minas, a Fazenda
Alegria pertence ao professor Evando
Neiva — presidente da Fundag@o Pitdgo-
ras, vitorioso grupo de colégios, cursi-
nhos e faculdades na capital de Minas.
Tem 86 hectares e 80 vacas da raga par-
do-sui¢a PO em lactagdo, obtendo mé-
dia didria de 25 quilos de leite.

Evando Neiva comegou a desenvol-
ver a tecnologia gerencial na fazenda,
em 1990. Hoje, o pacote estd a disposi-
¢do do distinto piiblico através da Re-
deleite e j4 estd sendo utilizado por 200
fazendas. Para tanto, o produtor precisa
ser associado a uma cooperativa, ou la-
ticinio, que assine o programa e deve
pagar mensalidade de R$ 30,00. O pro-
grama conta com a parceria da Univer-
sidade Federal de Vicosa, da Escola de
Veterindria da Universidade Federal de

Minas Gerais, da Embrapa e do Conse-
lho Brasileiro de Leite, além de manter
convénio com a [també, uma cooperati-
va que tem cerca de 15 mil produtores
de leite.

E dificil resumir, nos limites de uma
cronica, as técnicas gerenciais da Rede-
leite, até porque ndo conheco o progra-
ma, a ndo ser através da matéria jorna-
listica. Pela seriedade das pessoas e ins-
tituigdes envolvidas, presumo que seja
coisa da melhor supimpitude. E pode ser
simplificada assim: fazer tudo aquilo
que pode e deve ser feito.

Evidentemente, certas medidas pre-
conizadas dependem da raga com que se
trabalha. Em muitas centenas de partos
em minhas fazendas, nunca soube da
necessidade de aplicar ADE “para evitar
reten¢do de placenta”, porque ndo havia
problemas de re-
tengdo das pa-

chorros, com as quais implico solene-
mente. O melhor método de criar bezer-
ros que ja vi foi na Fazenda Primavera,
de Fernando Alencar Pinto, no calor de
Pindamonhangaba, Vale do Paraiba/SP.
Bezerros holandeses PO criados soltos
desde o terceiro dia, quando paravam de
mamar o colostro das mées.

Criados num piquete muito bem em-
pastado, sem pocas de dgua, com um
rancho de piso de areia, onde os animais
novinhos eram recolhidos na hora do sol
forte. Rancho sem réguas ou paredes:
se 0 bezerrinho quisesse voltar para o
sol forte, problema dele.

Quando passou a criar seus bezerros
soltos, o fazendeiro de Pindamonhan-
gaba comecou a obter indices de des-
mama e desenvolvimento ponderal com-
paraveis aos dos melhores rebanhos nor-

te-americanos e
canadenses, de

reas. No capitulo
“Controlar mor-
talidade de bezer-
ras até um ano”,
um fazendeiro de
Paracatu, adotan-
do os dois primei-

A certificagcdo ISO 9002
chega as fazendas

onde, alids, vi-
nham suas matri-
zes e 0 sémen uti-
lizado na I.A.
Duas vezes por
dia, os bezerros
eram levados ao

ros modulos do
programa da Re-
deleite, conseguiu reduzir as mortes de
13% para 5% dos bezerros, nimero que
ainda me parece muito alto.

Criando bezerros machos e fémeas,
lembro-me de ter desmamado e alcan-
cado um ano sem mortes em mais de 300
nascimaentos. E verdade que perdi al-
guns bezerros, mas de acidentes inevi-
tdveis em animais criados soltos e reco-
lhidos & noite ao bezerreiro coletivo: um
foi picado de cobra, outro despencou de
um barranco de 10 metros de altura, um
terceiro foi atropelado pelo trator e as-
sim por diante.

Se fosse hoje, confesso que nio fa-
ria bezerreiros em estrados individuais
ou coletivos nem usaria aquelas gaiolas
individuais, parecendo casinhas de ca-

estdbulo proéxi-
mo, onde toma-
vam leite em baldes dotados de bicos
de borracha, dispostos em espinha-de-
peixe, um negdcio tao simples e genial
que nunca mais encontrei por ai.

O que vejo sdo correntes, coleiras e
casinholas individuais, o tipo da saca-
nagem sociobezerreira para uma espé-
cie gregéria, isto é, que vive agrupada
por instinto. Mas a tolice foi adotada até
nas fazendas de amigos meus, persua-
didos de que seus empregados mudem
as casinhas de lugar e levem, religiosa-
mente, leite, 4gua e ragdo para os be-
zerrinhos.

Palmas para a ISO 9002, que chega
as fazendas em nome do bom manejo.
Agora, s6 falta melhorar o preco do lei-
te, mas isso € assunto para outro dia. Fal
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ESPECIAL

OS DESAFIOS
DO NOVO MILENIO
=NAVOZ DO HOMEM

" .

o ' Guidone Romeu Dallastra, Carlos Alves de Souza, Benjamin, Zandonadi,  Frederico de Almeida Daher, Nelson Paludo, triticultor  Artur Scherer Cardoso,
ol , sojicultor no MT produtor de milho em GO  cotonicultor no MT produtor de café no ES no PR

orizicultor no RS
o 2 " ~




ratia

Unt novo dia raia sobre as lavouras e os campos do Brasil.
Contegn uni novo anoe, win 1novo século, um novo nilénio.
E, para comprovar um de nossos lemas,

“Onde estd o grio, estd A Granja” ,

fomos ouvir aqueles que vivem no campo, gente

que lanca a semente na lavoura e dela colhe os frutos.
Gente quee teni as mdos sujas de terra porque nela trabalha
e ¢ responsavel pelo alimento que chega as mesas do Brasil
e do mundo.

Nas proximas pdginas, o leitor vai se

deparar com a palavra de produtores rurais espalhados
por nove Estados representativos do Pais.

Sao depoimentos claros e diretos sobre as perspectivas

do agribusiness brasileiro em 2001.

Por serem homens de fé na atividade agropecudria conio
impulsora do desenvolvimento de seus Estados e da Pitria,
demonstram otimismo e confianca no futuro, mesino
reconhecendo que enfrentario adversidades pela frente.

A voz desses agricultores e crindores de todos

0s matizes, pequenos, médios e grandes, alguns conhecidos
outros nent tanto, representa os anseios, as reiwindicagoes,
as esperangas e a radiografia falada do
setor primdrio brasileiro.

Paulo Mendes
Colaboracao: Luciana Radicione
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Expectativa é por
melhores cotacoes na soja

redugdo significativa dos precos

pagos pela saca de soja aos agri-

cultores brasileiros nas iltimas
safras ndo desanimou o produtor Guido-
ne Romeu Dallastra, de Campo Verde,
Mato Grosso. A queda das cotagdes oca-
sionada pelos altos estoques da oleagi-
nosa no mercado internacional atingiu
toda a cadeia produtiva no Pais. Apesar
das expectativas nada animadoras em
termos de rentabilidade na safra 2000/
2001, ainda existe a possibilidade de
recuperac¢do dos precos nesta primeira
safra do novo milénio. Mas o pé atris
permanece, jd que em 1999 os sojicul-
tores se depararam com a maior queda
da oleaginosa dos tltimos 28 anos, che-
gando a USS$ 4,016 o bushel. Em 2000,
a cotagdo média com base em Chicago
foi de US$ 5,25, valor ainda abaixo da
média dos ultimos 20 anos que era de
US$ 6,00 o bushel.

Além do otimismo natural que faz
com que muitos produtores permanecam
na atividade, o mercado brasileiro da soja
pode ganhar félego com o aumento do
consumo de proteina de soja na Europa,
por causa da proibi¢io do uso de farinha
a base de carne em alguns paises, em fun-
¢do da doencga da vaca louca. “O quadro
ainda € indefinido em relacdo aos pre-
¢os, 0 que nio acontece com a projegao
de produgido e produtividade para este
ano’’, afirma Dallastra.

As condigOes climdticas extremamen-
te favordveis ao cultivo da soja no Mato
Grosso levam o produtor de Campo Ver-
de a projetar para este ano uma colheita
de 100 mil sacas de sementes de soja.
“Aqui, todo produtor planta com segu-
ranga”, enfatiza. Proprietdrio da Agro-
Sol, a produ¢ao de sementes de soja é
desenvolvida em dois mil hectares — 50%
da drea total da empresa. A tecnificacio
€ marca registrada e fundamental para a
comercializacdo de um produto de alta
qualidade. “Utilizo o sistema de plantio
direto e s6 uso sementes de boa qualida-
de”, informa Dallastra. A preocupagio
com todas as fases do processo produti-
vo € 0 que garante uma qualidade dife-
renciada para as sementes Agro-Sol, cuja
producao do ano passado foi totalmente
comercializada. Os cuidados com o griao
também estdo presentes na colheita, que
¢ realizada com mdquina de alta tecno-
logia, reduzindo o indice de perdas ou
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danos a semente.
Uma unidade de
beneficiamento de
sementes totalmen-
te computadoriza-
da e a gds evita o
risco de choque
térmico e reduz a
poluicdo do meio
ambiente.

Desempenho
— Toda a tecnifi-
cacdo alcancada
pelo produtor Gui-
done Dallastra re-
sulta em alta pro-
dutividade e quali-
dade garantida na
hora da comercia-
lizacdo. O investi-
mento deve gerar
ao produtor gau-
cho, que hid 19
anos reside no
Mato Grosso, um
aumento de produ-
tividade neste ano.
“Espero colher 3,5
mil quilos por hectare”, projeta. Em 2000,
o rendimento obtido foi de 3,1 quilos por
hectare. O melhor para o produtor rural
prosseguir no mercado e resistir 2 con-
corréncia, segundo ele, é manter uma
postura competente, alcangando o maior
indice de produtividade possivel sem que
com isso seja necessdrio o aumento de
custos. “O resto vai depender do clima e
do mercado”, opina.

Uma das formas para se reduzir os
custos e aumentar a producio defendida
pelo produtor de Campo Verde seria a
liberag@o do plantio de plantas transgé-
nicas no Brasil. Mas, enquanto o debate
no Brasil toma propor¢des politicas,
Dallastra mantém uma postura favoravel
a continuidade das pesquisas com bio-
tecnologia na agricultura. “Se um cien-
tista que conquistou 0 Prémio Nobel da
Paz sanou a fome de muitas pessoas com
essa técnica, entdo nio hd muito o que se
falar”, reitera, referindo-se a Norman
Borlaug, Prémio Nobel da Paz de 1970.

Outro tema polémico que despertou
a atengdo dos brasileiros no ano passado
tem avaliacdo firme desse produtor de
soja. Com relagdo aos conflitos agririos,
ele defende o direito ao acesso a proprie-

“O Brasil passa por um periodo de valorizacao da agricultura
nacional atraves da gestao do ministro”, ressalta Guidone
Romeu Dallastra, produtor no MT

dade por todos, mas tudo que é proprie-
dade deve ser respeitada.

De acordo com Dallastra, a contribui-
¢do da pesquisa foi fundamental para a
expansio da soja no Mato Grosso e de
outras culturas no Pais. “Sem duvida, ti-
vemos melhorias no potencial genético,
tanto que hoje o Mato Grosso esti na
vanguarda da produgdo”, ressalta.

Embora faga uma critica a condugao
da politica agricola nacional em relagio
ao crédito, o produtor de soja do Mato
Grosso reconhece 0s bons servigos pres-
tados pelo ministro da Agricultura, Mar-
cus Vinicius Pratini de Moraes, a frente
da pasta agricola. “O Brasil passa por
um periodo de valorizagdo da agricul-
tura nacional através da gestdo do mi-
nistro”, salienta.

A experiéncia do ministro com o co-
mércio internacional foi destacada por
Dallastra, pois, para ele, cada vez mais o
produtor brasileiro precisa estar atento ao
que acontece no mundo. “Se ndo for as-
sim, estaremos condenados a sair do sis-
tema. O concorrente deixou de ser 0 nos-
so vizinho do lado e, sim, os produtores
dos Estados Unidos e da Argentina, por
exemplo”, destaca. S
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mineiro Carlos Alves de Souza,

nascido ha 46 anos em Goiatu-

ba/MG e ha 40 anos morando em
Bom Jesus de Goids/GO, é um produtor
que diversifica suas atividades agrope-
cudrias e um otimista por natureza em re-
lagdo ao futuro das atividades do setor no
Brasil. “E qual € o outro pais que apre-
senta tantas condi¢Ges especiais para cres-
cer como o nosso?”, pergunta ele. Souza
planta milho, soja e produz leite e carne
em quatro propriedades no municipio goi-
ano. Mineiro precavido, nfio arrisca tudo
em uma s6 produgao, pois sabe que o cli-
ma, o mercado e até o préprio governo
podem atrapalhar.

Na pritica, ele trabalha conforme 3 si-
tuacdo, o momento. Nesta safra, por exem-
plo, aumentou em 20% a area de milho
plantada, seguindo uma tendéncia nacio-
nal de apostar na cultura que no ano pas-
sado apresentou uma melhora de precos
em funcdo da quebra da safrinha, dizima-
da por secas, geadas e doencgas. A safra
2000/2001 devera aumentar 900 mil hec-
tares de drea plantada, segundo previsio
do anudrio da FNP Consultoria & Merca-
do, passando de 9,7 milhGes para 10,6
milh&es de hectares, um aumento de 9,19
em relacdo a 4rea plantada na safra 1999/
2000. A lavoura de milho cresce princi-
palmente em dreas de soja, feijao e algo-
dao nos Estados de Sdo Paulo, Parani,
Mato Grosso do Sul, Goids, Bahia (na re-

— = .

Sobre a reforma agraria, Carlos de Souza,
produtor de milho em Goids, nao mede
palavras: “E uma balela! Estao d:a'ndo
terra para quem nao sabe o/ que e uma
enxada. Assim nao da!”

gido de Barreira) e Maranhdo (na regidio
de Balsas). Se tudo correr bem, o Pais co-
lher4 30,6 milhdes de toneladas de milho.
Sem falar na safrinha, quando poderemos
ter mais 6,5 milhdes de toneladas. Carlos
Alves de Souza, que também acumula o
cargo de presidente do Sindicato Rural de
Bom Jesus de Goids, planta variedades hi-
bridas da Pionner e obtém uma produtivi-
dade média de 80 a 85 sacas por hectare.
“Estou satisfeito com essa produtividade.
Até poderia aumentd-la, mas ai meu cus-
to de produgdo também iria aumentar e a

Tendéncia é apostar no milho e
aumentar area de plantio

Divulgagio

lucratividade cair”, observa. Além disso,
o produtor espera que os precos do milho
se estabilizem por volta de R$ 9,00 a saca
no decorrer do ano, o que estaria razodvel
na sua opinido.

Os produtores de milho goianos se-
guem apostando na tecnologia e na me-
canizagdo da lavoura. “Menos de 10%
dos agricultores atualmente nio estfio me-
canizados”, diz o produtor.,

Sobre a decantada reformg agriria,
Souza niao tem muitas esperangas que
governo con31ga~resolver a pendenga. “f
muita balela! Estdo dando terra para quem
ndo sabe 0 que € uma enxada. Assim nio
d4! Cada um tem de trabalhar naquilo que
sabe”, critica.

A mesma desconfianca Souza tem so-
bre a questdo dos transgénicog. “Nizio en-
tendo como hé tanto cientistg se contra-
dizendo. Deve ter muita cojgy
disso que a gente ndo sabe g
cogita. Mesmo assim, ele
momento é bom para o 3
Pais, com os produtores Cientes de e
precisam se tornar empresas ryraig o for-
mar parcerias para poder produyir me-
lhor, além de fazer rotagio ge ity
diversificar. Com 05 Pés no chig, ¢ gari-
cultor ndo deixa de sonhar com’melho-
res dias. “Entendo que Vamos sobrevi:
ver e estamos caminhandg e
lhor momento para aqueles que apiada
tam na agropecudria”, preya.

por tréds
metade”,
garante que 0
&ronegdeio no
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Cotonicultor esta de
olho no mercado externo

m 2001, os olhos dos produtores
de algodao de todo o Pais esta-
rdo voltados para o mercado ex-
terno. E que neste ano se espera um au-
mento significativo dos embarques da
fibra das atuais 70 mil toneladas para
200 mil toneladas. No entanto, o cresci-
mento das exportacdes deve ocorrer com
a confirmacao da safra em torno de 800
mil toneladas, tornando o Pais auto-su-
ficiente na producdo de algoddo. “Es-
tou convicto de que as exportagdes vao
crescer neste ano”, aposta Benjamin
Zandonadi, cotonicultor da regido de
Campo Verde, no Mato Grosso, que ad-
ministra propriedade familiar.

A conviccdo do paulista, que hd dez
anos investe no cultivo do algoddo no
Cerrado, baseia-se principalmente na
qualidade alcan¢ada na produg@o da fi-
bra, & custa de muito trabalho, pesquisa
e tecnificacdio. “A cultura no Cerrado
apresenta aumento constante de quali-
dade e produtividade. Isso explica o in-
cremento de drea ano a ano”, afirma. A
expansdo da atividade, na opinido de
Zandonadi, foi impulsionada no Mato
Grosso pelo projeto que isenta o produ-
tor por um periodo de quatro anos do
pagamento de 75% do ICMS. Isso pro-
porcionou investimento em novas tec-
nologias no campo. “As pesquisas tém
contribuido muito para isso. Antes, 0s
agricultores quebravam a cara na tenta-
tiva do plantio”, acrescenta. Outro fator
determinante para o sucesso da cultura
do algodio foi a estabilidade da econo-
mia nos ultimos anos.

Apesar de reconhecer que o crédito
agricola disponibilizado pelo governo
atende muito pouco a demanda dos coto-
nicultores, o produtor de Campo Verde
salienta que o agricultor tem a sua parcela
de culpa quando nio ha beneficios sufi-
cientes para o agronegdcio. “O produtor
precisa de representantes que levem suas
reivindicacdes ao governo federal. O se-
tor algodoeiro agora estd representado pela
Associagio Brasileira dos Produtores de
Algodio, a Abrapa”, destaca.

Para este ano que marca a entrada
de um novo século, Zandonadi espera
ter condicdes de repetir o desempenho
obtido no ano passado, quando a pro-
dutividade alcangou 270 arrobas por
hectare e a area plantada chegou a 900
hectares. “Nao pretendo ampliar o plan-

tio, pois o algoddo
é uma cultura que
exige muito empe-
nho”, reconhece o
produtor do Mato
Grosso, que esta
atento as novas tec-
nologias do setor.
Para obter um nivel
tecnolégico alto,
Zandonadi faz uso
de fertilizacao ade-
quada as caracte-
risticas do solo e
do sistema de ma-
nejo de pragas efi-
ciente. “S¢é aplico
o que for neces-
sario”, explica.
Acréscimo de pro-
dutividade nio estd
nas expectativas do
cotonicultor, que
espera apenas po-
der reduzir os cus-
tos de producio,
que no ano passa-
do, foram de
US$ 1.200 por hec-
tare. Para que o se-
tor alcance um es-
tagio tecnoldgico
adequado e uma
rentabilidade favoravel, Zandonadi acre-
dita ser necessdrio que os produtores man-
tenham os pés no chdo e os olhos no futu-
ro. “O produtor precisa ser um empresa-
rio, acompanhar o mercado, fazer com que
0s custos se tornem compativeis com a
renda”, reforga.

Conflitos — A polémica das inva-
soes de terra que tomou conta do Pais
no ano passado, na visdo do cotonicul-
tor do Mato Grosso, precisa ser encara-
da de frente pelo governo. Para ele, tor-
nou-se um bom negécio no Brasil inva-
dir a propriedade alheia, pois muitas ve-
zes essas terras acabam sendo desapro-
priadas e vendidas por precos mais al-
tos do que os de mercado. “O Incra de-
veria fazer uma selecfo criteriosa dos
beneficidrios de terras e acompanhar de
perto o desenvolvimento dessas areas”,
opina. E completa: “Sou a favor das
coisas bem feitas”.

A tecnologia empregada na produc@o,
através da disponibilizacdo de cultivares

“Estou convencido de que as exporiagoes vao
crescer este ano"”, aposta Benjamin Zandonadi, produtor de
algodao no Mato Grosso

melhoradas e cada vez mais adaptadas
aos diversos tipos de solo e clima exis-
tentes no Brasil, aliada a crescente capa-
citacdo dos agricultores brasileiros, tem
garantido ao Pais bons resultados no que-
sito produtividade. Com isso, é correto
afirmar que todos os Estados produtores
tém condicdes de expandir a cotonicul-
tura. Atualmente, o Brasil produz 700 mil
toneladas de pluma de algoddo, mas a
necessidade das inddstrias supera um
pouco as 800 mil toneladas. Se depender
da motivacdo de produtores como Zan-
donadi, o Brasil logo tera condi¢cGes de
suprir a demanda nacional e investir no
mercado externo. A conquista de merca-
dos, no entanto, dependerd da manuten-
cdo e do aprimoramento do nivel de qua-
lidade da fibra brasileira, para atender as
exigéncias dos grandes importadores
mundiais. Essa profissionalizacdo pode
levar o Brasil a figurar entre os cinco
maiores exportadores de pluma do mun-
do, assim como na década de 70.
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0 famoso cafezinho brasileiro
ganha marketing mais agressivo

Estado do Espirito Santo atra-

vessa um excelente momento na

atividade cafeeira, com os se-
tores envolvidos com a cultura atuando
de forma soliddria e conjunta, procuran-
do agregar valor ao produto final, inse-
rindo o Estado, definitivamente, no seg-
mento de producdo de cafés especiais,
tanto na variedade ardbica quanto na
Conilon. A cultura do café é uma tradi-
¢do que estd arraigada na atividade agro-
pastoril do Espirito Santo, estando pre-
sente em todos os municipios e gerando
cerca de 30 mil empregos diretos.

Um dos produtores envolvidos com
o café no Estado € Frederico de Almeida
Daher, nascido ha 58 anos, em Concei-
cdo da Barra/ES, casado e pai de um ca-
sal, agronomo formado em 1965 pela
hoje Universidade Federal de Vicosa/
MG. O produtor que sempre trabalhou
profissionalmente na cafeicultura é s6-
cio da Agrocafé Ltda., com 120 mil co-
vas plantadas, das quais 85 mil covas sio
irrigadas pelo sistema de gotejamento
com fertirrigac@o. As propriedades estio
localizadas nos municipios de Serra e
Funddo.

A Agrocafé possui 12 empregados e
produzird, este ano, 1,4 mil sacas de café
beneficiado, com capacidade de produ-
¢ao de 3 mil sacas a partir de 2003. Todo
o café produzido é da variedade Coni-
lon. Vendido no mercado interno, tam-
bém ¢é direcionado para os paises estran-
geiros. O cafeicultor €, ainda, superin-
tendente do Centro de Desenvolvimento
Tecnolégico do Café (Cetcaf), sediado
em Vitoria/ES, uma entidade civil, sem
fins lucrativos, que retine os diversos se-
tores do agronegocio café no sentido de
promocao da cafeicultura capixaba e va-
lorizacdo do produto.

Avancos — Para Daher, a producéo
cafeeira no Brasil avancou de forma po-
sitiva nos aspectos tecnolégicos, aumen-
tando a producao via produtividade e
qualidade. “O fato negativo, no entanto,
€ a perspectiva de mercado a curto e
médio prazo, que acena com precos em
baixa, tendo em vista o aumento da ofer-
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Para Frederico de Almeida Daher,
cafeicultor no Espirito Santo, o programa

de retencao implantado pele governo nao
vem surtindo os efeitos esperados

ta mundial. A saida, creio, serd reduzir
custos, sem prejuizo da qualidade e da
produtividade”, pondera ele.

Para o préximo milénio, o cafeicul-
tor avalia que serd preciso investir siste-

Divulgagio

maticamente em marketing com vistas a
aumentar o consumo mundial do café.
“Na verdade, ndo temos superprodugao,
0 que temos € subconsumo”, dispara 0
produtor capixaba. A respeito do pro-
grama de retencdo, implantado pelo go-
verno para evitar o desabastecimento in-
terno, Daher garante que ndo vem sur-
tindo os efeitos esperados, com o agra-
vante de impedir a participagio brasilei-
ra no mercado internacional de café da
forma mais agressiva. “Acredito na ca-
pacidade do mercado em se auto-regu-
lar”, afirma ele.

O produtor reitera que o café brasi-
leiro necessita de uma politica agressiva
de marketing o que, alids, comeca a ser
feito de maneira muito profissional com
o programa Cafés do Brasil. “Tenho cer-
teza de que esse programa, capitaneado
pelo ABIC com recursos do Funcafé e
da iniciativa privada, trard resultados al-
tamente positivos em um breve periodo”,
prevé Daher, que também € consultor téc-
nico do Centro do Comércio de Café de
Vitéria/ES e secretdrio executivo da Ci-
mara Setorial do Café do Espirito Santo.

Segundo o produtor, o Brasil € o tini-
co pais no mundo que tem capacidade
de produzir todos os tipos de café que o
mercado internacional deseja e consome,
a custos competitivos e com qualidade
comprovada. Ele ndo titubeia em afirmar
que o café brasileiro, nas suas mais di-
versas variedades e sabores, é o mais sa-
boroso e apreciado do mundo, principal-
mente na Europa, que consome 40% da
produgiio mundial, cerca de 42 milhdes
de sacas de caf€é.

Nos iltimos anos, a participacido do
café brasileiro no mercado europeu au-
mentou de 20% para 25%, o que signi-
fica 2 milhdes a mais de sacas exporta-
das. Além disso, explica Daher, em ter-
mos de pesquisas, o Consércio Brasi-
leiro de Pesquisas Cafeeiras “é um
exemplo de justo orgulho para todos 0s
cafeicultores brasileiros, pois tem ins-
trumentalizado os produtores para que
se tornem cada vez mais competitivos
no mercado”.



Triticultor no aguardo constante
de uma politica justa e adequada

Brasil ndo precisa ser auto-sufi-
ciente na producio de trigo,
“porém € absurda a falta de
competéncia do governo ao importar
80% do que consumimos™. Ataca de
frente o triticultor Nelson Paludo, 44 anos,
produtor em Toledo e Ouro Verde
D’Oeste, municipios paranaenses. Cata-
rinense nascido em Seara, Paludo € agri-
cultor desde crianca e nela continua até
hoje. Planta em duas propriedades, no Si-
tio do Sol, de 157,3 hectares, em Ouro
Verde D*Oeste, e em uma drea arrendada
de 67,3 hectares, em Toledo. “E, se ama-
nha vier uma nova crise nos paises produ-
tores de trigo, como € que ficamos?”’, per-
gunta o agricultor, acrescentando: “Onde
ird parar o prego da farinha e do pao?”.
O atual cendrio do trigo no Brasil é
mesmo complicado. Paludo observa que
algum tempo atrds o Pais quase atingiu a
auto-suficiéncia, mas depois o desinteres-
se com a agricultura fez com que chegés-
semos ao indice atual. Para o agricultor,

produzirmos 50% ou 60% do que consu-
mimos nao € dificil, porém o governo deve
priorizar algumas coisas, como estimular a
pesquisa de variedades resistentes as nos-
sas condicdes climdticas. Além disso, o
produtor precisa ter a garantia de que al-
guém ird comprar o seu produto. “Muitas
vezes, temos um produto de qualidade, e
0s moinhos preferem importar o trigo com
qualidade inferior e por um valor mais ele-
vado. Assim, a cada dia, o agricultor fica
mais desanimado em plantar”, lamenta.
Para que aumente o interesse dos
produtores na cultura, é necessirio que
haja, de acordo com Paludo, um preco
minimo de acordo com os custos de pro-
ducdo. O agricultor, que atualmente é
presidente do Sindicato Rural de Tole-
do, diz serem necessirios novos investi-
mentos e melhores pregos, que vado au-
mentar a drea plantada e a produtivida-
de. “O governo dificulta a nossa produ-
cdo e facilita a importagdo. Isso é, para
produzir, temos o Custo Brasil (trans-

porte, insumos, portos, impostos...); e,
para importar, hd a isenc@o de taxas e
impostos, ou seja, o beneficio Brasil”,
ironiza.

Além dessa necessidade premente de
se compensar os custos, Paludo salien-
ta que as taxas de impostos incidentes
sobre os produtos agricolas sio muito
altas, aumentando os custos e reduzin-
do o retorno financeiro. “Precisamos de
juros mais baixos, pois paises que ven-
dem trigo para o Brasil, como a Argen-
tina, sdo beneficiadas com taxas baixas.
Quando o nosso dinheiro nio financia
o nosso agricultor, acaba financiando a
safra deles™, garante.

Apesar disso, Paludo espera que, com
os programas de pesquisas que vém sen-
do realizados ha 20 anos no Parand, as
novas variedades possam impulsionar
mais produtividade. “Neste momento, de-
vemos investir no trigo, buscando pelo
menos 60% da necessidade brasileira”,
observa.

GRANELEIRO
DE
TRANSPORTE

GT10 - cap. 10.000 litros

modulaveis;

Colheita. Esta € a hora que |
todo mundo procura Boelter.\
SILO MOVEL |

SM40 - cap. 40.000 litros

Perca uns minutinhos e veja aqui tudo o que a Boelter pode fazer pela sua colheita:
+ Produtos globalizados (exportados p/ vérios paises) de alta tecnologia e totalmente

*Graneleiros e Silos Méveis com diversas capacidades e alta velocidade de descarga
garantido grande eficiéncia de trabalho evitando que sua colheita pare;
«Versatilidade; os Graneleiros de Transporte podem ser transformados em eficientes
Abastecedores de Fertilizantes com cap. para 8 ou 15.000kg (transporte e descarga).

BOELTER AGRO INDUSTRIAL LTDA. BR 290 Trevo de acesso a Gravatai - Fone: (51) 484 3112 - Fax: (51) 484 2386 - Cx P. 196 - CEP: 94040-710 - Gravatai/RS.
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Rty [T R
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GRANELEIROS DE TRANSPORTE - GT

DADOS TECNICOS

MODELO GT6é GT8 GTI0 GTI5 GT17
Capacidade (litros) 6,000 8.000 10.000 15.000 17.000
Abast. Fert.*(kg) X__ 8.000 8.000 15.000 15.000

* Kit opcional

SILO MOVEL - SM
MODELO SM32 SM40
Capacidade (litros) ~~ 32.000 40.000
Descarga (I/rITn]_ i 3.200  5.000

[y 1 T—_
Vocé reconhsce na hora
www.boelter-agro.com.br
vendas@boelter-agro.com.br

DDG: 0800 51 4181
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Pequeno produtor e dirigente de clas-
se, ele tem posicionamentos claros sobre
alguns assuntos polémicos hoje na pau-
ta. Diz que o uso de transgénicos na agri-
cultura, por exemplo, poderd contribuir
para a reducdo de custos e facilitar o tra-
balho no campo. Portanto, sendo tecno-
logia nova, deve haver liberdade para que
seja utilizada por todos. Em relagdo a co-
branca de dgua para a irrigacdo, obser-
va que vai onerar ainda mais 0s custos
de producdo. Além disso, considera que
o produtor brasileiro tem a melhor pos-
sibilidade de todos os seus colegas do
Mercosul. “Temos melhores programas
de pesquisa do que na Argentina e, no
entanto, estamos importando muito tri-
go do vizinho pais”, observa. O triticul-
tor reconhece ainda que a informatiza-
cdo jd € uma realidade no campo e uma

“0 governo dificulta a nossa produgéo e
facilita a importacao. Isto é, para produzir
temos o Custo Brasil e para importar ha a
isengao de taxas e impostos...”, ironiza
Nelson Paludo, produtor de trigo no Parana

Divulgagio

ferramenta para ajudar o agricultor a
saber mais sobre o mundo e a cultura
que produz. Além de controlar melhor
0 que gasta para saber exigir um prego
adequado.

Em 2000, com as fortes geadas em
toda a Regido Sul, houve nova frustra-
cdo com o trigo. Em consegiiéncia, uma
redugdo na quantidade de sementes no
mercado. Assim, Paludo pensa em man-
ter a mesma drea plantada ou até reduzi-
la. “Tirando este ano, quando a geada
acabou com o trigo, no ano passado co-
lhi 55 sacas por hectare da lavoura plan-
tada em abril e, na lavoura do tarde, co-
lhi 25 por hectare. Temos potencial para
produzir mais, principalmente com a la-
voura do cedo, mesmo com o risco da
geada, mas o investimento é menor, € a
produtividade, maior”, avalia ele.

Arrozeiros em peé de
guerra contra as importacoes

produtor Artur Scherer Cardo-

so, de Camaqud, no Rio Grande

do Sul, nio se dobrou as difi-
culdades enfrentadas pelos orizicultores
gaiichos nas ultimas duas safras. Mes-
mo com a previsdo de precos nada re-
muneradores para a saca em 2001, o
gatcho estd repetindo a drea plantada
de 400 hectares cultivados no ano pas-
sado. “O ano passado foi dificil para os
produtores de arroz, mas somos teimo-
sos”, diz, mantendo a esperanga. O de-
sabafo do arrozeiro se soma aos milha-
res de produtores de arroz do Rio Gran-
de do Sul que, na hora da comercializa-
¢do da safra, viram os precos do arroz
cair, em média, para R$ 12,50 a saca de
50 quilos, em func@o da concorréncia
com o produto importado do Uruguai e
da Argentina, que sao vendidos no Bra-
sil com valores mais atrativos. No caso
de Scherer, grande parte da produc@o,
totalmente comercializada, foi negocia-
da por R$ 12,30.

Para 2001, Scherer espera uma ati-
tude mais enérgica do governo federal
para conter a onda de importagdes em
periodo de safra cheia. “No ano passa-
do, a renda do setor produtivo baixou
muito; a descapitalizacdo foi total. Es-
pero para 2001 que sejam tomadas pro-
vidéncias para se evitar o dumping”,
salienta o arrozeiro gaticho.
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Nos 630 hectares da propriedade em
Camaqud, Scherer ndo foge a regra: ar-
renda cerca de 50% das terras que utili-
za para a agricultura. O custo de produ-
¢ao da lavoura arrozeira é considerado
alto, cerca de R$ 1.090 por hectare. A
possibilidade de agregar novos custos
ndo € bem-vinda. “Sou a favor do con-
trole do uso da d4gua, mas contra a taxa-
¢do”, argumenta, referindo-se a possi-
bilidade de o governo vir a taxar o uso
dos mananciais hidricos para a agricul-
tura. Novos custos, porém, sio admiti-
dos somente se forem repassados ao pre-
¢o do produto na hora da venda.

Qualificag¢io — Embora muitos ori-
zicultores facam uso de tecnologia para
qualificar a produgdo e reduzir os cus-
tos, optando pela técnica de sistemati-
zagdo do solo e uso de variedades de
arroz pré-germinado para barrar a agio
de plantas invasoras, por exemplo, ain-
da € muito dificil evitar o aumento dos
custos na producdo do arroz. Mas a per-
sisténcia dos produtores fala mais alto.
Tanto que a inten¢iio de Scherer para
este ano € ampliar a drea de 270 hecta-
res para 300 hectares no cultivo de ar-
roz com variedade de arroz pré-germi-
nado. “A salvagdo da lavoura é reduzir
custos, mas ainda nio sabemos bem
como”, admite.

Os efeitos negativos, porém, s3o mi-

nimizados quando o assunto é tecnifi-
cacdo. De acordo com Scherer, as em-
presas piiblicas e privadas tém garanti-
do uma ampla assisténcia e a difusao de
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“0 ano passado foi dificil para os
produtores de arroz, mas somos
teimosos”, diz Arthur Scherer Cardoso,
orizicultor no Rio Grande do Sul



pesquisas com o objetivo de qualificar
a lavoura arrozeira do Rio Grande do Sul,
que lidera a produc¢io nacional com mais
de 900 mil hectares cultivados. “Temos
acesso as tecnologias, e participamos de

dias de campo organizados pelo Instituto
Riograndense do Arroz (Irga) e pela Em-
brapa”, informa. A importincia da pesqui-
sa, na visdo de Scherer, também deve ser
estendida quando se trata do desenvolvi-

mento de plantas transgénicas. “Sou fa-
voravel 4 pesquisa com transgénicos com
qualquer produto, ji que o objetivo desse
tipo de pesquisa € aumentar a produtivi-
dade e reduzir os custos”, comenta.

Meta é formar
conselho nacional da cana

administrador de empresas An-
tonio Mendes de Barros Filho é
um conhecido produtor de cana-
de-agtcar em Piracicaba/SP e regido, hd
25 anos. E proprietédrio do imével Maria
Neuza e trabalha em sociedade com ou-
tros pequenos estabelecimentos rurais.
Ao final de cada ano, contabiliza uma
producio total de 2 mil toneladas de cana,
em média. Comegou na produg@o cana-
vieira por pertencer & classe dos produ-
tores de cana e atuar como diretor na
Cooperativa dos Plantadores de Cana do
Estado de Sdo Paulo, na Associacdo dos
Fornecedores de Cana de Piracicaba e no
Sindicato Rural de Piracicaba e regido.
Apesar da queda abrupta da produ-
cdo brasileira de cana-de-agucar, que des-
pencou de 315 milhdes de toneladas em
1998/1999, para 260 milhdes em 1999/
2000, Barros Filho diz que para 2001 o
setor € promissor em termos de produ-
¢do, alicercando-se ativamente no mer-
cado livre e na possibilidade de abertura
de novos mercados no Mercosul e em ou-
tros blocos econdmicos mundiais. “Des-
de 1998, nio existe nenhuma politica do
governo federal para o setor, apresentan-
do-se na época da economia dirigida e
dando ampla liberdade para o livre mer-
cado. Essa transi¢ao foi dificil para o se-
tor, no entanto ja estamos comegando a
respirar aliviados com a presente safra,
arecuperacio dos precos mais justos para
0 agtcar, o dlcool e a tonelada de cana”,
analisa, acrescentando que atualmente a
tonelada de cana estd avaliada em RS 24,
contra R$ 16 e R$ 17 da ultima safra.
No mercado livre, as entidades pri-
vadas, segundo o produtor, é que deve-
rdo estabelecer as regras. Por isso, os pro-
dutores estdo articulando a criacao de um
grande conselho, um 6rgdo nacional pri-
vado do setor sucroalcooleiro, com a par-
ticipaciio de entidades governamentais,
representantes das industrias, dos forne-
cedores de cana, das montadoras de vei-
culos, dos sindicatos patronais e dos tra-
balhadores rurais. Esse conselho, entao,
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Antonio Mendes de Barros Filho, produtor de cana-de-agticar em Sao Paulo,
ressalta que os produtores comecam a respirar aliviados com a presente safra e a

recuperacao dos pregos

devera estabelecer os volumes de produ-
cdo, venda, consumo interno, externo e
estoque regulador, possibilitando o equi-
librio entre a produciio e o consumo, o
que evitaria problemas futuros entre a
producdo e o mercado. “Estaremos ga-
rantindo o desenvolvimento do setor, sem
risco para drea econémica e financeira”,
complementa. Esse conselho estd sendo
preparado através de gestdes da comis-
sdo técnica da Federacio da Agricultura
do Estado de Sao Paulo (Faesp).

Ainda conforme a intencdo dos pro-
dutores, o plano politico e econdmico
serd tracado pelo conselho nacional, atra-
vés de um plano anual e trienal da safra
agricola e industrial. Serd a redencédo e a
garantia do setor para o futuro da produ-
c¢do de cana, do agiicar, do dlcool e, logo,
do bagaco de cana como fator gerador
das termoelétricas do Pais. “As tdltimas
quedas na produgdo se justificam pela
falta de recursos das entidades privadas
para aplicar na producdo e também pela
seca. Sem o cultivo adequado, mais a fal-

ta de chuva, a quebra foi um fato consu-
mado”, contextualiza o produtor. Sobre
os pregos, Barros Filho diz que o livre
mercado é que dard a palavra final, obe-
decendo as suas regras impostas no mun-
do inteiro. “Se existir excesso de produ-
¢do, o prego final caird; se houver escas-
sez de produto, o prego subird. Em caso
de equilibrio entre a produgao € 0 consu-
mo, o prego serd estdvel e justo para a
produgio. Essa € a regra”, lembra.

O produtor paulista explora a ativi-
dade através de parcerias com empre-
sas. As compradoras de cana sdo as usi-
nas Costa Pinto, Santa Helena e Fur-
lan, localizadas nos municipios de Pi-
racicaba, Rio das Pedras e Santa Béar-
bara do Oeste. Todo o processo de plan-
tio, a manutenc¢io das lavouras e a co-
mercializacdo tém assisténcia técnica
dos departamentos agrondmico e téc-
nico da Cooperativa dos Plantadores de
Cana do Estado de Sao Paulo e da As-
sociac¢do dos Fornecedores de Cana de
Piracicaba.
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0 feijao nosso de cada dia busca
estabilidade nos precos

ilho de uma familia de pequenos

agricultores e nove irméos, o gat-

cho Dirceu Jalio Gatto, de 46
anos, deixou sua cidade, Tapera/RS, hd
25 anos, em busca de terra para traba-
lhar, produzir e viver. Acabou se estabe-
lecendo em Unai, no noroeste de Minas
Gerais, onde hoje € proprietdrio da Fa-
zenda Buriti, de 6 mil hectares. “Em com-
pensacdo, fiz menos filhos que meu pai,
apenas dois”, brinca o agricultor, que,
apesar de plantar soja e milho, dedica-se
mesmo ao feijdo. Ele destina a cultura
550 hectares sob o sisterna irrigagdo com
pivod central e mil hectares para a chama-
da safra das dguas.

Como os demais produtores de feijao,
que plantam de acordo com 0 comporta-
mento do mercado do periodo imediata-
mente anterior, Gatto devera diminuir a
safra em 30% para o periodo, principal-
mente levando em consideragido que, no
inicio do ano, com superoferta do pro-
duto no mercado, os pregos chegaram a
niveis tdo baixos que assustaram os pro-
dutores. “Chegamos a vender a saca por
R$ 17,007, lamenta. Se levarmos em con-
sideracdo que, no periodo de maio de
1998, quando bateram o recorde da dé-
cada, os precos chegaram a atingir
R$ 110,00 a saca, podemos dizer que o
feijdo €, realmente, um grao muito insta-
vel. “Apesar de um inicio de ano ruim,
terminamos 2000 com uma certa tranqtii-
lidade, com precos por volta de R$ 35,00
a R$ 40,007, reconhece.

Mecanizacdo — Dirceu Gatto con-
corda que a mecanizacio da lavoura e a
adocdo de novas tecnologias sdo uma ten-
déncia também no cultivo da cultura do
feijao e uma evidéncia da profissionali-
zacao do setor: na Regido Centro-Sul,
onde se destaca a 1° safra no Brasil, ga-
nham relevo as regides tradicionais como
Sdo Paulo, Parand e Santa Catarina; na
2% safra, o peso maior fica com o Nor-
deste, embora o nivel tecnolégico seja
baixo. No entanto, na 3® safra, cultivada
nos chamados bolsdes de tecnologia, as
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“Apesar de um inicio de ano ruim, terminamos 2000/.com uma certa

tranqiilidade, com pregos por volta de R$ 35,00 a R$ 40,00, reconhece Dirceu Gatto,
produtor de feijao em Minas Gerais

médias de produtividade ficam bem aci-
ma da média nacional, atualmente em
1.500/1.600 quilos por hectare. Na safra
irrigada, o agricultor atinge de 30 a 40
sacos por hectare, isto é, 1.800 a 2.400
quilos por hectare.

O produtor de Unai, uma cidade de
80 mil habitantes proxima de Brasilia e
a 600 quilémetros da capital do Estado,
Belo Horizonte, explica que 50% das
colheitas da regido sdo mecanizadas, com
colheitadeiras adaptadas. “Isso hoje é
uma imposi¢do do mercado”, observa
Gatto, acrescentando que a secagem é
feita com modernas técnicas e equipa-
mentos que utilizam o vapor. Ele vende
o produto para diversas regides, mas 0s
maiores compradores sdo a Bahia e Séo
Paulo. “Gosto dessa regifio, porque fica
proxima de tudo e consigo uma maior
lucratividade, principalmente no feijao”,
justifica ele, ao afirmar que, em outras
regides, como o Mato Grosso, 0s custos
de producdo aumentam muito com o
transporte.

A respeito das perspectivas dessa cha-
mada cultura de subsisténcia para este

-*".ﬂa; ___M o

ano, o produtor espera por uma estabili-
dade nos precos e que o mercado nao
continue com este sobe-e-desce, embora
reconheca que isso seja dificil de ocor-
rer em curto espaco de tempo. No entan-
to, ele avalia que, com o crescimento das
lavouras no Nordeste, os precos podem
sofrer muitas oscilagdes, havendo um
maior equilibrio entre o consumo e a ofer-
ta. Atualmente, o Pais produz pouco abai-
x0 do consumo nacional, avaliado em 3,2
milhGes de toneladas.

Dirceu Gatto projeta para este ano e
para este inicio de século o crescimento
cada vez mais acelerado da tecnificagéo.
Um exemplo € o uso da irrigagio, favo-
recendo a produgdo quase constante para
atender o mercado em constante mudan-
ca. Ele também acredita ser essencial
maiores investimentos em pesquisa, pois,
segundo ele, as variedades plantadas con-
tinuam as mesmas, e € preciso novas va-
riedades, principalmente mais resistentes
a doengas e a pragas. “Vamos continuar
produzindo. E um produto muito aceito
pelo brasileiro e chega 4 mesa com um
prego barato”, conclui. >
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Bons ventos

para a pecuaria de corte

utro desbravador das terras do

Mato Grosso do Sul, Ari Basso,

53 anos, de Antdnio Prado/RS,
cria gado nelore no municipio de Sidro-
landia, cidade composta por grande ni-
mero de gatichos ou seus descendentes.
O agropecuarista tem uma atuacio poli-
tica destacada na cidade, onde assumiu
o cargo de vice-prefeito este ano e é vice-
presidente da Federacio da Agricultura
do Estado do Mato Grosso do Sul (Fa-
masul). A atividade pecudria é desenvol-
vida na Estincia Horizonte (recria) e na
Fazenda Recanto, usada para terminagio,
engorda, além de pastagens e lavoura.
Trabalha com gado nelore e cruzamento
industrial com charolés.

O nelorista utiliza pastagens recupe-
radas e perenes do tipo brachidria (de-
cumbens e brizantha) e, na época da seca,
usa pastagens de aveia e milheto para a
complementacio da engorda do gado. No
sistema de cruzamento industrial, a ida-
de média de abate dos animais fica entre
18 e 28 meses. “So trabalhamos com o
gado a campo, o que é um ponto a mais
no exterior, onde os consumidores estio
muito preocupados com todos os tipos
de anabolizantes”, lembra o pecuarista.

Em 2001, o pecuarista tem a expec-
tativa da liberacdo do Mato Grosso do
Sul como drea livre de aftosa com vaci-
nacdo. Assim, espera um pequeno au-
mento de preco para a exporta¢io, com a
recuperacdo do mercado internacional.
Desde 1996, o volume de carne exporta-
do s6 tem aumentado, passando de 231,9
mil toneladas, naquele ano, para 568,4
mil em 1999. “Em 2000, os pregos esti-
veram estaveis, sem alteracdes na comer-
cializag@o”, diz Basso. Acrescenta que
todo pecuarista aguarda um aumento do
preco, mas, pela média historica, a ele-
vacgdo dessas cotagdes s6 poderd ocorrer,
efetivamente, com a liberacéo da drea li-
vre. Na regido, os pecuaristas trabalham
com o preco do rendimento da carcaca,
sistema utilizado pelos frigorificos do
Estado.

Basso observa ainda que tem esperan-
¢ca em dois pontos que considera funda-
mentais para a sua atividade, os quais de-
vem ocorrer a partir deste ano. O primei-
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Ari Basso, pecuarista no Mato Grosso do Sul,
acredita que as exportacoes seguirao elevadas
e a demanda interna crescera

ro € que as exporta¢des seguirdo eleva-
das. O segundo, que a demanda interna
dever4 crescer, com o Pais retomando um
perfil de crescimento médio de 4%. Isso,
caso as condi¢bes de emprego e renda
continuem melhorando e trazendo para
o setor de alimenta¢do um horizonte fa-
vordvel para o consumo interno.

Na avaliagdo do pecuarista, a quali-
dade da carne brasileira ndo fica atras
da produzida nos demais paises. “A car-
ne produzida no Mato Grosso do Sul é
excelente, pois os animais sdo engorda-
dos em boas pastagens, utilizando-se
muito pouco as ragdes industrializadas”,
reitera Basso. Para este ano, o pecuaris-
ta anuncia que seguird fazendo o me-
lhoramento e a recuperagiio das pasta-
gens, além da rotacdo entre pecudria e
lavoura, corre¢do do pH do solo con-
forme andlise, com aplicagiio de calca-
rio e fésforo.

Sobre o futuro do agronegéceio, Bas-
so € enfitico. Para que as propriedades
crescam e deixem de ser uma atividade
familiar, tornando-se realmente empresas
rurais, € necessdria, segundo ele, uma
perfeita contabilidade entre os custos de
produgio e as receitas. E as tomadas de

decisoes devem ser feitas a partir desses
cdlculos, sem saudosismo ou emogdo. “E
necessdrio controle e gerenciamento pro-
fissional, pois, quem ndo se reciclar e
acompanhar a evolucdo da globalizacio,
em pouco tempo vai estar fora do merca-
do, oferecendo produtos de pouca acei-
tacdo e baixa produtividade com custos
altos.” O pecuarista também € claro so-
bre questdes polémicas no Brasil. Afir-
ma que a reforma agriria € necessdria,
“porém ndo estd sendo feita de maneira
que a sociedade a aceite”. Para o produ-
tor, hd muitas divergéncias entre gover-
no, proprietdrios de terras e assentados.
Sem falar que diversos Estados, entre eles
0 Mato Grosso do Sul, estdo recebendo
muito mais assentados do que outros.
“Isso cria um impacto social grande a
longo prazo”, alerta Basso, acrescentan-
do que tem observado pouca acgdo dos
governos para resolver essa situacio, que
poderd ficar insustentavel.

Em relagdo ao aumento da produgao,
tem uma receita simples: “Basta o gover-
no oferecer recursos para financiamento
da recuperacio de solos, aquisi¢do de
maquinas e armazéns com juros mais
baixos”, garante.

Divulgagio



Atividade leiteira quer fomentar
produtividade e lucratividade

omem ligado a atividade leiteira

por lagos de familia, José Ant6-

nio Cardoso Cangado, 46 anos,
€ conceituado produtor na regido de Bom
Despacho/MG e filho de Alexandre Car-
doso de Araiijo, o fazendeiro No. Assim,
0 “Z€ do N§”, como é carinhosamente
chamado pelos amigos mineiros, cresceu
no curral e hoje € uma mistura de agro-
nomo (formado pela Universidade Fede-
ral de Vicosa, em 1977) e fazendeiro, pro-
prietdrio da fazenda Cérrego das Pedras,
com 504 hectares, sendo 347 de pasta-
gens. Também tem forte ligagdo com o
cooperativismo, tendo presidido a Coo-
perativa Agropecudria de Bom Despa-
cho/MG (Cooperbom) e fundado a Coo-
perativa de Crédito Rural de Bom Des-
pacho Ltda. (Credibom).

Z¢é do N6 fez uma viagem a Nova
Zeldndia e a Austrélia, dois paises con-
correntes do Brasil na produgio de leite,
onde visitou diversas fazendas. Agréno-
mo e atento observador, fez diversas ano-
tacBes que resultaram no livro “Reapren-
dendo na Atividade Leiteira”, editado
pela Organizag¢@o das Cooperativas do
Estado de Minas Gerais (Ocemg).

Na Cérrego das Pedras sdo criadas
134 vacas em lactagfio, produzindo 1.550
litros de leite por dia. “A média de pro-
dugdo € baixa, mas esses animais tém
potencial para produzir quase o dobro.
Estdo produzindo 12 litros/dia, enquan-
to podem atingir 24 litros/dia”, explica o
produtor. Segundo ele, a intengio € au-
mentar a produtividade e a lucratividade
no setor. “Nossa meta para 2005 € pro-
duzir 5 mil litros por dia, mas isso
dependerd da situacdo do setor”, estima.
Ele, assim como toda a familia, entrega
0 produto para a Cooperbom. Dentro da
propriedade estd instalado um tanque
com capacidade de 4 mil litros, adquiri-
do através da Cooperativa Central dos
Produtores Rurais de Minas Gerais Ltda.
(CCPR-Itambé), sendo que a coleta é fei-
ta em dias alternados.

José Antdnio trabalha apenas com
inseminagao artificial, com sémen de tou-
ros holandés. Cria e recria das bezerras e
novilhas para reposi¢do. "Para este ano,
meu projeto € continuar com a explora-
¢ao leiteira”, projeta, acrescentando que
0s animais utilizam 46 piquetes de ca-

pim elefante de 2.300
metros quadrados e
17 piquetes de tanza-
nia de um hectare
cada um. A produti-
vidade alcancada é
de 7 mil litros por
hectare no capim ele-
fante, no periodo de
chuvas, e de 5.550 li-
tros por hectare no
tanzénia. “Quando a
producdo de forra-
gens ndo € suficiente
para as vacas paridas,
utilizamos as pasta-
gens de exploragdo
extensiva, onde fi-
cam as vacas secas €
novilhas”, detalha.
No periodo seco, €
utilizada a cana-de-
actcar picada e a si-
lagem de milho so-
mente para o lote de
alta produgio. “Fago
o concentrado na
prépria fazenda, uti-
lizando polpa citrica
e carocgo de algoddo”, diz.

Atualmente, a fazenda trabalha com
dois ordenhadores, um ajudante e mais
dois empregados de servigos gerais. No
periodo das secas, sdo contratadas mais
pessoas. Os funciondrios sdo todos trei-
nados. O produtor tem a convic¢io de
que a importagdo de leite subsidiado do
Primeiro Mundo é um dos principais
problemas, e o que realmente importa é
o desenvolvimento do setor. “Afora as
maracutaias governamentais, como im-
portar soro de leite em pé em vez de lei-
te em p6”, alfineta. Segundo o fazen-
deiro, a importacdo a precos mais ele-
vados do que ¢é praticado no Pais é ain-
da mais grave, pois depois 0s nossos
precos despencam, como ji ocorreu.
“Estdvamos recebendo R$ 0,50 por li-
tro. Quarenta dias depois, um compa-
nheiro nosso, fora do sistema Itambé,
recebeu apenas R$ 0,25 por litro™, la-
menta. Observa, ainda, que ja tem fir-
ma dizendo que ndo vai comprar mais
de cooperativas. Preferem comprar de
quem ndo esta cooperativado, pois ele

Jose Antonio Cardoso Cancado,
produtor de leite em Minas Gerais, tem conviccao de que a
importacao de leite subsidiado do Primeiro Mundo é
um dos principais problemas

nio tem a forca da unido.

“O que falta é transformar o custeio
pecudrio, que tem prazo de apenas 12
meses, em um investimento com prazo
de 60 meses, mais 24 meses de carén-
cia”, dd a receita. José Antdnio também
defende o aumento do limite de crédito
de R$ 40 mil para R$ 100 mil. “Apesar
dessas dificuldades, temos condigtes de
nos tornarmos o maior produtor de leite
do mundo; no entanto, estamos evolu-
indo pouco devido a falta de investimen-
tos. Temos plenas condicdes de atender
a todas as reivindicagdes do mercado™,
afirma o produtor.

Segundo ele, o futuro do agronegoé-
cio depende dos produtores. E preciso
aumentar a produtividade e a producao.
Porém, salienta que a fazenda de ontem
¢ a empresa rural de hoje. Além disso,
ressalta que € necessério alertar a socie-
dade de que na Europa a atividade agro-
pecudria é toda subsidiada e as cifras
atingem US$ 1 bilhao. “Trata-se de uma
deslealdade, e precisamos enfrenta-la
com unifo”, adverte.
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Gadeia produtiva de
citros reivindica regulamentacao

aumento do consumo interno e,

principalmente, a regulamenta-

¢do de toda a cadeia produtiva
de citros. Essas sd@o as duas principais rei-
vindicacdes para o préximo ano dos ci-
tricultores brasileiros e, em especial, do
produtor Marco Anténio dos Santos, que
tem uma propriedade de 70 hectares no
municipio de Taquaritinga, em Sao Pau-
lo, o Estado que participa com 98% da
producdo de suco industrializado no Pais.
Ha dois anos a frente do Sindicato Rural
de Taquaritinga, Marco Antdnio dos San-
tos jd chegou a uma conclusao: além de
exigir do governo federal uma posi¢io
firme sobre a atuacido dos atravessado-
res e das induistrias (hoje nas mios de
cinco grandes grupos), a classe precisa
pressionar 0s municipios produtores a
formularem programas de expansido do
consumo. “Defendemos a colocagio do
suco de laranja na merenda escolar”, re-
forca o produtor paulista.

Descendente de uma tradicional fa-
milia de citricultores, Marco Antdnio,
logo ap6s concluir o curso de Direito na
Universidade de Sao Carlos/SP, comecou
a trabalhar na atividade, no inicio da dé-
cada de 80. Ele ajudou a fundar a Asso-
ciacdo dos Citricultores do Estado de Sdo
Paulo (Aciesp) e o Sindicato Rural de
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Taquaritinga. Naquela época, a citricul-
tura, principalmente o produto laranja,
atravessava um bom momento, com bom
consumo e pre¢os atraentes. “No entan-
to, desde os anos 90, os pregos comega-
ram a decair, e 0 ano de 2000 foi um dos
piores para o setor”, lamenta.

Hoje, calcula ele, o custo de produ-
¢do médio para a caixa de 40,8 quilos de
laranja estd em R$ 2,60, enquanto as pro-
cessadoras pagam hoje em torno de
R$ 2,20 pela caixa na porta da fabrica.
Indice que representa prejuizo. Assim, é
preciso produgio em larga escala para di-
minuir o custo de produgao.

A drea ocupada pela citricultura no
Pais fica em torno de 1 milhdo de hecta-
res, dos quais 850 mil hectares estio lo-
calizados no Estado de Sdo Paulo, € o
setor emprega 500 mil trabalhadores. Das
360 mil caixas produzidas no Pais, a in-
distria processa atualmente em torno de
280 mil, sendo o restante consumido in
natura. A propriedade de Marco Anto-
nio dos Santos produz, em média, 50 mil
caixas/ano e trabalha ainda com liméo e
tangerina.

Segundo o produtor, muitos pequenos
agricultores (a maioria, pois representa
92% dos pomares, enquanto os grandes,
ligados a grupos, sdo apenas 1%, mas

“Defendemos a
colocacao
do suco
de laranja

na merenda
escolar”,
reforca Marco
Antonio dos
Santos,
citricultor
em
Sao Paulo

detém 28% da produc¢ao total) da regiio
de Araraquara/SP estdao abandonando a
producio de citros. Isso, segundo ele,
poderd ajudar a melhorar de certa forma
os pregos neste ano de 2001. Os peque-
nos produtores estio ficando ainda me-
nos competitivos porque as empresas pro-
cessadoras nio participam mais dos pro-
cessos de colheita e transporte da laranja
para suas unidades. De acordo com o pro-
dutor e dirigente sindical, os citriculto-
res que conseguiram firmar contratos por
dois ou trés anos com as empresas, por
precos em ddélar, deverdo ter uma renta-
bilidade maior.

A profissionalizagio do setor de “ci-
trobusiness’ também é forte, porém a
colheita de citros permanece sendo ma-
nual. Santos lembra que os novos produ-
tores estdo reduzindo a vida titil dos po-
mares para uma melhor producio. No
entanto, mesmo com a posicio consoli-
dada no cendrio internacional, ainda é
grande a preocupacio com as duas prin-
cipais moléstias dos laranjais, o cancro
citrico e a CVC, também conhecida como
amarelinha. “Apesar dos esforcos da pes-
quisa, essas duas doencgas ainda causam
muita dor de cabega aos 27 mil citricul-
tores brasileiros”, salienta o produtor.

Outro fato preocupante é que, no ano



passado, os brasileiros consumiram 18
mil toneladas métricas de suco de laran-
Jja, o que representa apenas 0,11 quilo por
habitante/ano, um nimero inexpressivo
quando comparado com o consumo em
paises do Primeiro Mundo.

Mesmo sabendo que 2001 deverd ter
reducdo no nmimero de drea plantada em
sua regifio, com produtores trocando a ci-
tricultura pela cana-de-aciicar, por exem-
plo, Marco Ant6nio dos Santos tem espe-
ranga no setor a médio e a longo prazos.
“Temos qualidade, persisténcia e vivemos
dessa atividade. Ndo hd motivos para de-
sistir agora. Temos ainda a esperanca de

que melhore a economia do Pais. Quando
isso, acontece, sempre aumenta o consu-
mo interno, principalmente de fruta fres-
ca”, argumenta o citricultor.

De olho no aumento do consumo in-
terno, os citricultores brasileiros nao dei-
xam de prestar atencdo também no com-
portamento do mercado internacional.
Atualmente, os paises da Europa e da Asia
possuem as melhores perspectivas para os
citricultores interessados em produzir e
exportar sucos. No entanto, as elevadas
tarifas praticadas principalmente na Eu-
ropa, nos Estados Unidos, no Japio e na
Coréia sdo empecilhos para que os ne-

gdcios se concretizem de forma vantajo-
sa. A presenca do suco brasileiro, no en-
tanto, jd é realidade 14 fora, Para conso-
lidar sua posi¢do no mercado mundial,
grandes industrias brasileiras de suco de
laranja vém adquirindo fébricas nos Esta-
dos Unidos. Apesar do suco de laranja fi-
gurar na preferéncia nacional e junto aos
exportadores, existe um grande potencial
para os sucos tropicais como o de mara-
cuji, limdo e abacaxi. A diversificacio é
uma alternativa para os produtores que in-
vestem em frutas frescas, embora a neces-
sidade do mercado interno seja trés vezes
inferior ao que € cultivado.
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PLATAFORMA PARA COLHEITA DE MILHO
VENCE TUDO

¢Chassi universal, acoplavel em todas as
marcas e modelos de colheitadeiras.
IDEAL - JOHN DEERE - SLC - MF -
AGCO ALLIS - NEW HOLLAND - CASE

4 Caixa de transmissao com
engrenagens conicas temperadas
e retificadas, banhadas a dleo.

#Angulo de 20°(graus) de atague ao solo,
o menor do mercado, que garante o menor
indice de perda de espigas na lavoura.

®Acompanha peneira superior do
milho e fechamento de cilindro.

#Fabricadas de 3 a 14 linhas com

espagamentos variaveis de
50 a 90cm entre linhas. |[|

#Ganhadora do prémio Gerdau
Melhores da Terra, na Expointer 2000
categoria destaque.

INDUSTRIA DE IMPLEMENTOS AGRICOLAS VENCE TUDO

= Rod. RS 223 - Km 53- Area Industrial - Ibirub - RS - Brasil FonelFax: {Ixx)(54) 324-1169

IMPORTAGAO E EXPORTAGAO LTDA.

e-mail: vencetudo@pro.via-rs.com.br

-¢OLHE_ LI IR

PLATAFORMA DE COLHER MILHO

@ Plataforma universal, pode
ser acoplada em diversos
modelos de colhedora,
desde que use o kit especifico
de adaptagéo.

@ Plataforma leve, proxima do
embocador e com um
melhor angulo de colheita.

@ Acoplamento facil, rapido e
seguro na colhedora.

@ Facil troca de espagamento
entre linhas.

A MELHOR TECNOLOGIA DE COLHER MILHO

IRMAOS THONNIGS LTDA.
BR 386 km 174 - Telefax: (054) 330-2300 - CEP 99500-000 - Carazinho - RS

HOME-PAGE: www.max.ind.br - E- mail: max@annex.com.br
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Frutas brasileiras made in

uemi Koshiyama, descendente de

japoneses naturalizado brasileiro,

chegou ao Brasil a bordo do navio
Africa Maru, com 5 anos de idade. Ao
desembarcar com os pais no Porto de San-
tos, ndo entendeu o que acontecia. Foi di-
reto para uma lavoura de frutas na regido
de Mogi das Cruzes/SP. Hoje, aos 47 anos,
casado e com trés filhos, proprietirio da
empresa Special Fruit Importagio e Ex-
portacdo Ltda., localizada em Juazeiro/
BA, tem clara nog¢do de que sua vida esti
ligada a produgao frutifera. Tem outra cer-
teza: a vinda para o Brasil foi um presen-
te de Deus.

Em 1983, a convite da Cooperativa
Agricola de Cotia, junto com a Compa-
nhia de Desenvolvimento do Vale do Sio
Francisco (Codevasf), Koshiyama conse-
guiu um lote no projeto de irrigagdo Cu-
ragd. “Sao 17 anos de Bahia e também de
trabalho com uvas e manga”, observa o
fruticultor. A empresa foi criada com o ob-
jetivo de exportar frutas para o mercado
europeu, americano e do Mercosul. Atual-
mente, o grupo exporta 200 mil caixas de
uvas com e sem sementes e 200 mil cai-
xas de mangas. No setor de produgio,
emprega 500 trabalhadores rurais e tem
faturamento anual acima de US$ 1 milhdo.

“Em 2001, espero que melhore o de-
sempenho e aumente o consumo no Bra-
sil. N6s, produtores, passamos dois anos
de muita dificuldade, pois vendemos o
produto no Pafs abaixo do prego de pro-
dugdo. Em 1998, tivemos a desvaloriza-
¢do do real e a desvalorizagdo do euro em
relacdo ao délar em mais de 30%. Nossa
fruticultura precisa melhorar o desempe-
nho no mercado externo e ainda de maior
abertura no controle da barreira sanitaria
para a exportacdao de manga e uva para o
Japao, abrindo assim novos horizontes”,
analisa Koshiyama.

Os maiores concorrentes hoje no mer-
cado de manga sdo o Peru, Venezuela e
alguns paises da América Central. Ele la-
menta ainda que o a producdo de manga
venha crescendo no Brasil de forma de-
sordenada, de 20% a 30% ao ano. Hoje, a
Bahia tem 22 mil hectares de manga plan-
tados e exporta 52 mil toneladas anual-
mente, sendo 12 mil toneladas para o mer-
cado americano e 40 mil toneladas para a
Europa. O preco médio da caixa de man-

28 - JANEIRO 2001

exportacao

ga, com 4 quilos, no mercado americano
€ de US$ 4,00 e no europeu, US$ 2,00.
“O mercado brasileiro paga 20 centavos
de ddlar, deixando claro que precisamos
buscar a exportacdo”, explica o produtor.

Insumos — O fruticultor reclama ain-
da que os insumos sdo corrigidos pelo
délar, o que torna a situacdo dificil. Além
disso, denuncia que os insumos importa-

[ e
Suemi Koshiyama, fruticultor na Bahia,
elogia o incentivo que o governo vem
dando as frutas brasileiras nas feiras
internacionais, divulgando a qualidade do
produto brasileiro

Divulgagiio

dos ou distribuidos por representantes bra-
sileiros custam o dobro do preco, em do-
lar, comparados com os mesmos adquiri-
dos por produtores do Chile. Entio per-
gunta: “Isso é o Custo Brasil?”.

No entanto, Koshiyama elogia o incen-
tivo que o governo vem dando as frutas
brasileiras nas feiras internacionais, divul-
gando a qualidade do produto brasileiro.
O que tem ajudado nas vendas, aumen-
tando a exportagdo no periodo de maior
fluxo de volume. Mesmo assim, o produ-
tor observa que € necesséria a melhoria
das estradas de rodagem por onde € escoa-
da a safra de frutas através de contéine-
res. Lembra que s@o 550 quildmetros des-
de Juazeiro até o porto de Salvador/BA.
“Precisamos viabilizar o transporte de
contéineres refrigerados via ferrovia, ja
existente entre as duas cidades para dimi-
nuir o custo de transporte. Em geral, nos-
sos concorrentes nao tém esse custo ou
sf0 muitos mais baixos”, diz o produtor.

Koshiyama ressalta que os projetos de
irrigacdo, piblicos e privados tém sido 08
grandes responsdveis pelo desenvolvi-
mento da fruticultura na Bahia. A fruta de
belo aspecto visual, boa coloracdo e ex-
celente paladar desperta interesse no mer-
cado externo, fazendo com que empresas
de outros setores venham também inves-
tindo na fruticultura na regido. Por fim,
Koshiyama salienta que trabalham em
uma regifio castigada pela seca, onde a
fruticultura tem importante papel. “A pro-
dugdo de manga, uva, coco e melao em
Juazeiro gera 30 mil empregos diretos.”
Em 2000, o municipio exportou 52 mil
toneladas de manga, com a geracdo de
mais de US$ 80 milhdes em divisas para
o Brasil.

O antincio de liberagio de R$ 130 mi-
Ihdes para financiar a fruticultura nacio-
nal, através dos 30 diferentes pdlos de pro-
duciio no Brasil, devem estimular a ativi-
dade, segundo expectativa do ministro da
Agricultura, Marcus Vinicius Pratini de
Moraes. Os recursos, que serdao alocados
até 2003 objetivam criar uma infra-estru-
tura tecnolGgica para dar qualidade e com-
petitividade ao setor, visando ao mercado
externo. Para o ministro, a fruticultura é
um setor estratégico para o Brasil, jd que
¢ compativel com a producdo de peque-
nas e médias propriedades rurais.
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Parceria entre o Programa de Estudos dos Negocios do Sistema

Agroindustrial (Pensa) - Fundacdo Instituto de Administragio (FIA/USP)
e a Universidade illy do Café promove evento com sessoes temidticas para
discussdo dos panoramas nacional e internacional desse cultivo

futuro das novas fronteiras do
Ocafé no Brasil e no mundo foi o
tema da sessdo de abertura do
Semindrio “O Futuro do Agronegdcio
Café no Brasil e no Mundo”. O encontro

ocorreu no dia 6 de dezembro tltimo, na
Sala Congregacdo da Faculdade de Eco-

Administra¢ao em Pauta - FIA/USP

nomia, Administraciio e Contabilidade da
USP (FEA/USP). O panorama internacio-
nal exposto por Carlos Henrique Jorge
Brando, da P& A Marketing Internacional,
marcou o inicio do evento.

Brando abordou os fatores que con-
duzirdao as novas fronteiras do café,

como, por exemplo, a infra-estrutura do
pais, a organizagio do negécio do café,
o combate as pragas e doencas, a me-
teorologia, entre outros aspectos que ddo
uma nog¢io sobre o futuro desse setor,
uma vez que ndo hd como se precisar a
producio, segundo o executivo. “Eu nao
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vou dar uma receita pronta sobre como
prever as grandes tendéncias. Como diz
o ditado: ndo vamos dar o peixe, mas
sim, ensinar a pescar. E € o que deve-
mos fazer com os fatores, analisando-
os”, destacou ele.

Durante a palestra, foram citados
casos especificos de paises que estdo
tendo um grande crescimento na pro-
ducdo, como a Colémbia, a India e o
Viétné, principalmente. “O Vietnd ¢ a
estrela do momento. Tem clima favo-
riavel, determinacdo politica e boa or-
ganizagdo do trabalho, com méo-de-
obra disponivel, barata e de boa quali-
dade”, disse Brando.

Segundo ele, estima-se que os pai-
ses com grande potencial de crescimen-
to do setor cafeeiro sdo o Brasil, o Vie-
tna e o México, desde que invistam em
tecnologia. “A chave para combater o
medo do futuro”, acrescentou o pales-
trante. Para o executivo, o segredo para
cada pafs expandir suas fronteiras estd
em “‘descobrir exatamente quais sao es-
sas fronteiras™.

Nelson Carvalhaes, do Porto de San-
tos Comércio e Exportagdes, falou so-
bre o panorama nacional, iniciando com
a histéria da chegada do café no Brasil,
em 1727, no Pard e, posteriormente, no
Rio de Janeiro, em Sdo Paulo e em Mi-
nas Gerais. Carvalhaes enfatizou a aber-
tura de novas fronteiras do café no Pais,
a partir dos anos 70, na reglﬁp do Cer-
rado Mineiro (Tridngulo Mme1fo),' ocor-
rida, por exemplo, emldecorrenc:la’ Qas
fortes geadas no Parand e dos subsidios
e incentivos oferecidos pelo governo
para 0S produtores daquela regido. A
partir de 1989, a necessidade da “sobre-
vivéncia” no mercado fez com que o
Brasil comegasse a se preocupar com a
qualidade do café nac_lona}l. Assim, se-
gundo © palestrante, a 1ndustrlz_1 de equi-
pamentos S€ desenvolveu, esnmulgmdo
a produg@o, a busca pela melhoria da
qualidade e, conseqiientemente, por no-

vas regides produtoras.

Atualmente, a Bahia é a nova fron-
teira nacional, apontou Carvalhaes, pois
possui recursos hidricos, boa localiza-
¢do topogrifica e elevada produtivida-
de. E arrisca uma previsido: “A Bahia
vai pegar o lugar de Sdo Paulo”. Para
ele, a situagdo do setor cafeeiro no Bra-
sil € muito boa porque o Pafs tem infra-
estrutura, boa logistica, consumo do-
méstico e boa organizagdo do negdcio
café. Mas ele apontou como um dos pro-
blemas do setor a necessidade de se “de-
mocratizar” a irrigagdo, que € um
recurso ainda caro.

Ap0s as explanagdes, teve inicio uma
sess@o de debates intermediada pelo pro-
fessor Samuel Ribeiro Giordano, do
Pensa-FEA/USP, que indagou os pales-
trantes sobre o que falta para o Brasil
despontar no mercado cafeeiro mundial.
Segundo Brando, o problema do Pais
pode ser resumido em uma palavra: mar-
keting. “O Brasil investe primeiro na
producdo e ndo no estudo e na pesquisa
de marketing, algo fundamental para um
negocio.” Foi apontada também a de-
sunidio entre os diferentes segmentos do
setor e a dificuldade de desenvolver um
trabalho coordenado em toda a cadeia
produtiva. “Falta um porta-voz do café
que represente o Brasil. As relagdes da
producdo sdo antagdnicas”, disse.

MARKETING PODE
GARANTIR EXPANSAQ

Nathan Herszkovicz, do Sindicato
das Industrias de Café, iniciou as ses-
sdes do segundo dia do semindrio abor-
dando “O futuro do varejo, distribui¢io
e consumo de café no Brasil”. Apoés in-
formar que o consumo brasileiro € o se-
gundo maior do mundo, atrds apenas dos
EUA, Herszkovicz fez consideragdes
sobre o mercado interno quanto as pers-
pectivas de crescimento e ao perfil do

T consumidor. “O
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Nelson Carvalhaes,
diretor da Porto de
Santos, prof. Samuel
Ribeiro Giordano,
coordenador de cursos
do Pensa-FIA/USP, e
Carlos Henrigue Jorge
Brando, diretor da
P&A Marketing
Internacional (a
direita)

brasileiro estd exigindo mais qualidade”,
afirmou. Ele ressaltou também o cresci-
mento no setor de varejo: “85% do café
consumido sdo as vendas em supermer-
cados, o nosso grande cliente”.

Apesar da situacdo ascendente do
mercado cafeeiro, ha ameacas, na ava-
liacdo de Herszkovicz. Setor pouco ca-
pitalizado, baixo valor agregado do pro-
duto café, concentragdo no varejo e co-
moditizacdo do produto sdo exemplos
de fatores que ainda inibem um maior
crescimento do setor. “O grande proble-
ma dos produtores é considerarem que
‘café é tudo igual’, como a maioria das
pessoas diz”, comentou. Ja o baixo va-
lor agregado ao café acarretou falta de
diversificacdo e, conseqiientemente,
baixa qualidade para o consumidor.
“Mas é equivocada a idéia de que o café
pior fica para o consumidor brasileiro e
que o de melhor qualidade é exportado;
uma imagem errada que as pessoas ain-
da tém do café nacional”, alertou.

Segmentacdo — Essa € a solugio
para o crescimento do mercado consu-
midor proposta pelo Programa de Edu-
cag¢do do Mercado para o Café (PEM),
assim como ocorre com produtos das
dreas de 4gua, leite, vinhos, por exem-
plo. Herszkovicz defendeu que a estra-
tégia de segmentacdo depende de pes-
quisas com supermercados para conhe-
cer os hdbitos do consumidor, bem como
de campanhas para ensind-lo a diferen-
ciar as qualidades do café. “Deve-se cri-
ar demanda para cafés de melhor quali-
dade. Sem esse fator, ndo havera recom-
pensa”, disse ele.

O consumo de café gelado e a entra-
da no mercado de bebidas a base de ca-
feina foram pontos levantados durante
o debate, conduzido pelo professor
Cldudio Felisoni de Angelo, coordena-
dor do Programa de Administragdo de
Varejo — Provar-FIA/USP. Ele acredita
que esse ramo ainda ird crescer no Pafs,
principalmente com a vinda da Mr. Bro-
wn Coffee, jd instalada no Brasil.

“QO futuro do varejo, distribuicdo e
consumo de café no plano internacio-
nal” foi o tema apresentado por Joaquim
Libénio Ferreira Leite, da Cooxupé, que
dividiu os paises em trés blocos: consu-
midores tradicionais de café, como Eu-
ropa Ocidental, EUA e alguns paises da
América Latina; consumidores tradicio-
nais de café e chid, como Oriente Médio
e Japdo; e consumidores tradicionais de
ch4, como Reino Unido, China, Ruissia.
O executivo destacou que o crescimen-
to internacional do consumo de café estd
ocorrendo nos pafses tradicionalmente
consumidores de chd. “O café solivel é




aarma de penetracdo no mercado de cha,
pois € a forma mais prética para quem
ndo estd acostumado a beber o café e
ndo sabe prepard-lo, como € o caso do
Japao”, argumentou.

De acordo com o palestrante, ocorre
hoje um fendmeno muito interessante
no mundo produtor: paises tradicional-
mente bebedores de chd estdao produ-
zindo e exportando muito café, apesar
de nada consumirem. E o caso da In-
donésia, da India e do Vietna. Para ele,
0 principal cendrio do varejo concen-
tra-se nas regides da Europa Ocidental
e dos EUA, embora se estime que a Chi-
na poderd surgir como um mercado de
grande potencial.

O executivo da Cooxupé acredita
que haverd uma difusdo do expresso ca-
puccino, do café latte, dos cafés gela-
dos e do café enlatado. “Vejo o expres-
80 como o difusor do café.” E arrisca,
enobrecendo a bebida: “Tudo indica
que o café serd uma bebida consumida
por muito tempo, pois é algo prazero-
so, ligado ao momento de relaxamen-
to, e, a0 mesmo tempo, estimulante ao
trabalho. E o luxo que se pode usufruir
todos os dias”.

O FUTURO DA TECNOLOGIA
NO SETOR

O consultor do Instituto Agrondmi-
co de Campinas (IAC), Roberto Anto-
nio Thomaziello, fez uma viagem pela
hl’st_(’)rxa do surgimento das diversas es-
pecies de café. “Primeiramente deve-
se analisar o passado para ver o futuro
€ as tendéncias para o melhoramento
fio’ qultivo do café”, ponderou, ao dar
1nicio a palestra “O futuro da tecnolo-
gia de producgio de café no Brasil”.

Segundo ele, a década de 60 foi um
dos marcos divisores da histéria do café
com o surgimento da adubagdo exclu-
Stvamente mineral. “Até entdo, s6 se
podia plantar café com o uso muito
grande de matéria organica”, informou.
Outro marco apontado foi o cultivo da
espécie Latossolo Vermelho Amarelo
da regido de Batatais, que permitiu ex-
pandir o cultivo a regido do Cerrado.
“E um solo pobre, mas que, com a adu-
bacio, possibilitou a implementagio da
cultura do café”, complementou.

Ainda nessa década, ocorreram 0s
primeiros trabalhos com a irrigagio que
estdo permitindo a expansdo das fron-
teiras cafeeiras. E o caso do oeste da
Bahia. “Vai acontecer um desenvolvi-
mento de novas tecnologias no campo
da irrigago por causa do racionamen-
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Ernesto Illy, presidente do torrefadora illycaffé

to da dgua, causado pela poluicdo de
mananciais, por exemplo”, arriscou
Thomaziello.

O Programa de Renovacio e Revi-
goramento de Cafezais foi, segundo o
consultor do IAC, um dos marcos da
década de 70. “A técnica de zoneamen-
to das regides, lancada por Sdo Paulo,
em 1969, teve as regides produtoras de
café como as primeiras a serem mapea-
das por essa tecnologia”, disse. Tho-
maziello destacou, também, o combate
a ferrugem como outro ponto de refe-
réncia na histéria da cafeicultura. “A
ferrugem foi um mal necessdrio, pois
permitiu um desenvolvimento de ma-
quinas e equipamentos na drea de cor-
regdes de micronutrientes e pulveriza-
dores”, ressaltou. Conforme ele, o uso
do cobre no combate a ferrugem levou
ao crescimento do bicho mineiro.
“Acredito que tenha ocorrido um de-
sequilibrio com o grande uso do cobre.
Entrou-se num circulo vicioso tdo gran-
de com o bicho mineiro que nio se sai
mais”, comentou, enfatizando o cruza-
mento entre as variedades das plantas
de café como forma de melhorar a re-
sisténcia as pragas.

Em seguida, destacou o surgimento
da tecnologia de porta-enxerto de ro-
busta, em 1987, pelo IAC, para o com-
bate da nematéide. “Temos um grande
problema no Estado de Sdo Paulo, prin-
cipalmente na regifio oeste, na drea de
arenito. O Parand também tem esse pro-
blema. Devagar, a nematdide esti en-
trando em outras regides, como no sul
de Minas e no Cerrado. E preciso com-
baté-la com enxertia, pois o controle
quimico € ineficaz”, reforcou.

Quanto ao futuro da tecnologia, o

palestrante enfatizou a 4rea de biotec-
nologia, principalmente a polémica dos
transgénicos. “Embora haja uma resis-
téncia aos transgénicos, a ciéncia ndo
pode parar, pois ficaremos para tras. E
polémico; ha uma guerra na midia so-
bre a questio, mas temos de evoluir”,
opiniou. Outra tendéncia do melhora-
mento, apontada pelo consultor, € sa-
ber as caracteristicas especificas de
cadaregido, aumentando as experimen-
tacdes locais. Maior adensamento das
lavouras, intensificagdo do uso da poda,
manejo das pragas e doencas sdo algu-
mas das medidas que deverdo estar na
“consciéncia do produtor e agricultor”.

A segunda palestra foi ilustrativa ao
tema apresentado anteriormente. Slides
de fotografias eletronicas microscopi-
cas dos grios de café, com aumento de
até 400 vezes, abriram a- palestra do
presidente da illycaffe, Ernesto Illy. A
tecnologia dos slides permitiu uma ava-
liacdo profunda da qualidade do gréo,
desde a base de sua existéncia — as cé-
lulas.

Com apoio desse recurso, o presi-
dente da illycaffé pode detalhar visual-
mente a entrada de bactérias nos graos,
o nivel de gordura, o caminho da dgua
no caso de secagem, explicando a len-
tiddo do processo. Fotos com ultravio-
leta mostraram as proteinas contidas no
grio, demonstrando dessa forma, a alta
tecnologia da illycaffé na anilise de
qualidade. Gréficos com todos 0s aro-
mas presentes no café — em torno de
36 — foram analisados.

Na prética, uma pequena modifica-
¢do em algum aroma pode ameagar 0O
sabor do café, assim como um grao de
café pode contaminar um milhdo,
salientou Illy. Em outro gréfico, os que-
sitos “sombra e sol” foram considera-
dos fatores da modificacdo da qualida-
de, comprometendo a qualidade da be-
bida por causa da oxidacdo causada
pelo sol.

O café hidropdnico foi um dos as-
suntos levantados durante o debate, que
ocorreu apés as palestras, conduzido
pelo consultor da illycaffeé, Maro Sohn-
dal. Foram abordadas questdes como a
tecnologia da empresa, principalmente
em relagdo a torrefacio hermética. O se-
minério da Universidade illy do Café foi
encerrado com a ‘receita do sucesso do
negécio café’ dada por Ernesto Illy. “O
problema do café € a sua complexida-
de. O segredo estd na qualidade, sendo
essa a soma de pequenos detalhes, como
os graos. Na xicara, ele vai produzir ape-
nas duas coisas: um soIriso ou uma ca-
reta. Vamos produzir sorrisos.” Fal
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56° ANIVERSARIO

A REVISTA DO
LIDER RURAL |

A trajetoria de 56 anos da revista A Granja,
que sempre esteve e estd ao lado do produtor rural,
¢ marcada por dar em primeira mao
as novidades do agronegocio brasileiro

O nascimento

Em plena guerra, em 1945, surge A Granja. Logo depois, no pés-guerra,
h4 um impulso mundial renovador, no qual a agricultura
e a agropecudria passam a ter um papel preponderante.

No Brasil nio foi diferente. Inspirada na revista Time, A Granja inova,
pois apresenta-se no formato 21 x 29, enquanto a totalidade das revistas
tinha tamanho grande. A Granja comega inovando mais uma vez.

E a primeira revista brasileira a ser vendida por assinatura.

No inicio, dd especial atenc@o a pecudria leiteira.

Os primeiros anos

Em 1946, a revista apresenta uma matéria com a novidade
do momento: a inseminac@o artificial.
Porém, traz um artigo bombdstico sobre o transplante de embrides.
Um dos titulos diz: “De dez a vinte bezerros por ano de cada vaca”.
Ja em 1948, assume o combate a febre aftosa.
O Rio Grande do Sul festeja, em 1956, a safra de 800 mil toneladas de trigo.

]
Nova etapa o
A Editora Centaurus adquire o titulo A Granja. A S praR "

Grandes transformacdes tém inicio. A Granja, que até entdo somente circulava
no Rio Grande do Sul e em Santa Catarina, abre escritério em Sdo Paulo e
passa a disputar espago. Nessa nova fase, aparece a foto de um zebu na capa
para escandalo dos leitores tradicionais da revista que proclamavam:

“Isto é um animal de zoolégico”.

Novamente A Granja marca presenga com seu estilo corajoso e inovador,
obedecendo 2 filosofia de sempre informar o leitor, em primeiro lugar, das novidades que
vio ocorrer logo ali adiante.

Comeca a fase dos cadernos especiais. Em 1969, € langada a edigdo especial
“Quem é Quem na Agropecudria Brasileira”, precursora da atual A Granja do Ano,
0 mais completo guia de informacdes de interesse do produtor rural.




DO SEU TEMPO

Pesquisa e texto: Paulo Mendes

Explode a soja

A década de 70 marca diversas novidades.

A cultura da soja surge na regido de Santa Rosa/RS e,
em 1971, sdo colhidas 1 milhdo de toneladas do produto,
que logo se expande para todo o Pais.

A Granja acompanha todo esse processo.

Nasce, em S@o Francisco de Paula/RS, o Rancho
Centaurus, um “laboratério” dos ensinamentos da
revista, além de ser propriedade rural com caracteristicas
empresariais. Em 1972, A Granja empunha duas bandeiras:
a dos cruzamentos na pecudria e a do plantio direto
na agricultura. Em Séo Paulo e Porto Alegre sdo realizadas
mesas-redondas reunindo autoridades e produtores,
com publicac¢fo dos resultados.

Agribusiness

A Granja foi a primeira revista brasileira a encarar a produg¢io primdria
como agronegdcio. Para a revista, era muito importante o negécio do lado de
fora da porteira, uma atividade que o produtor brasileiro praticamente desconhecia.

O termo surge pela primeira vez na revista, assim como inseminagao artificial,
transferéncia de embrides, cruzamento industrial, soja, defensivos agricolas, ovino-carne,
integragdo lavoura/pecudria, rizipiscicultura, plantio direto, biotecnologia e transgénicos.

Em 1989, a revista inaugura a secao Agribusiness, que se mantém
até hoje, agora com a participacdo da BM&F.

A Granja do Ano

= O anudrio A Granja do Ano, langcado em 1986, ocupa uma
lacuna que existia no mercado editorial do agribusiness.
G E um sucesso porque presta um servico inestimével e tnico ao

homem do campo, fornecendo nomes e enderecos, telefones
e e-mails de todos os sindicatos, associagdes, fabricantes

[d
AGRONEG(X:IOS e prestadores de servico da drea rural. Traz ainda uma anélise
NO HI MLENIO completa de comportamento das principais commodities.
Além disso, os leitores tém a oportunidade de saber, em primeira mio,
quem sdo os vencedores do troféu Destaque A Granja do Ano,

_,!Q escolhidos por voto direto em seus 25 diferentes setores.
; E uma edigéo para o produtor ter 4 mio o ano inteiro.

Bl

Desde 1945

==

P
SEMPRE NA FRENTE
DO SEU TEMPO,
HA 56 ANOS.




Solar Casa
Vermelha

A partir de 2000, os setores de redagdo,
publicidade, circulacio e diretoria passam a ocupar
a “nova’” sede da Editora Centaurus, o
Solar Casa Vermelha, prédio histérico, totalmente
restaurado, situado na Avenida Getiilio Vargas,
onde predominam os antigos casardes do bairro
Menino Deus. No local, o glamour das coisas
antigas se integra com a modernidade.

AG Leiloes

A secdo “A Granja Leildes” se transforma,

a partir de 1997, em uma revista dirigida para
um ptiblico especifico, interessado e envolvido
com o gado de pedigree.

Assim, o assinante da revista A Granja adquire
uma revista e ganha duas.

AG Leiloes ¢ langada em um momento que
o gado de elite se expande em todo o Brasil.
Essa, a grande jogada de marketing que
beneficia o leitor, pois ele recebe junto A Granja e
AG Leildes, mais o anudrio A Granja do Ano.
Nenhuma outra revista do ramo oferece tantas
informacdes em apenas um pacote.

L] Pl d
Novo milénio
Nesta edi¢do, a primeira do ano e do
novo milénio, A Granja comemora
seus 56 anos dando a palavra _
a agropecuaristas das principais regices
produtoras do Pais.

Eles tém credibilidade porque estao com
a méo na terra. Como sempre fez, a revistd
segue ao lado do homem do campo,

prestando informagdo com seriedade e £
credibilidade, uma das principais ferramentd
deste novo século. Seguird trabalhando pard
ser fiel ao seu lema:
“Quem I& A Granja, sabe primeiro’.

Um por todos e todos por um

Equipe parcial da revista A Granja, na matriz, em Porto Alegre/RS,
tendo ao fundo o solar-sede da Editora Centaurus. T

Nao estao na foto os componentes da sucursal de Sio Paulo, demais
representantes comerciais, além dos jornalistas espalhados pelo Brasil e
os correspondentes estrangeiros.

FEC= W

—

—

Foto: Anténio Sanches




Quando se fala em uso
de defensivos agricolas,
€ comum citar as
palavras pulveriza¢ao
e aplicacao como
sinonimos. Porém,
quando se analisa
detalhadamente o
aspecto técnico,
verifica-se que siao duas
coisas diferentes

Engenheiro agronomo José Carlos Christofoletti,
responsdvel pelos servigos técnicos
da Teejet South America

PULVERIZAGAO

A pulverizagdo € um processo me-
cénico de geracio de grande nimero de
pequenas particulas (gotas) de uma cal-
da (mistura, suspens@o ou dilui¢do) de
uma formulagdo comercial de produto
quimico em um liquido, geralmente dgua,
colocada no tanque da mdquina. E por
isso que essa mdquina se chama pulve-
rizador. A intengdo de se produzir pe-
quenas gotas € conseguir o maximo de
cobertura da superficie-alvo (solo, folhas
das culturas, folhas da planta daninha,
etc.) com o minimo de volume possivel
de calda. Teoricamente, quanto menores
forem as gotas, maior a cobertura do alvo
com o mesmo volume de calda. Por ou-
tro lado, para um mesmo grau de cober-
tura do alvo, gotas menores possibilitam
0 uso de um menor volume de calda por
drea tratada.

APLICACAO

E um processo de se colocar o produ-

to quimico no alvo. Teoricamente, quan-
to maior a quantidade de produto depo-
sitada na superficie, maior podera ser a
sua ac@o. Dessa forma, a aplicag@o de um
determinado produto quimico pode ser
valorizada em termos de eficiéncia, que
é a relacdo percentual entre a quantidade
de produto depositada no alvo e a quan-
tidade de produto emitida pela maquina.

De acordo com as defini¢bes acima e
pelo préprio sentido literal, as duas coi-
sas sao bastantes distintas. Porém, ao se
dar um valor para a aplicacdo, € possivel
ver que ela tem uma ligacdo bastante in-
tima com o processo de pulverizacio.
Uma vez que se pretende obter o mdxi-
mo de efeito do produto, teoricamente
isso serd alcancado quando tudo o que
for emitido pela mdaquina, isto €, toda
a pulverizag@o efetuada seja depositada
no alvo. Baseada nesse conceito, a
técnica para um bom controle das pra-
gas estd em colocar a mdxima quanti-
dade de produto no alvo com o mini-
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RELAGAO ENTRE VOLUME DE APLICAGAO, TAMANHO
DE GOTA E DENSIDADE DE COBERTURA

Volume de Tamanho Cobertura
aplicacao de gota do alvo

WA A

mo de quantidade possivel emitida
pela maquina.

PERDAS

Porém, quando se fala em conseguir
o maximo de quantidade possivel no
alvo, entende-se que uma parte do que
sai da mdquina pode ndo chegar 14. Essa
parte chama-se de perdas. E isso signi-
fica perda de dinheiro, nao somente pelo
produto quimico que ji foi adquirido
pelo agricultor, como também pelo com-
bustivel e pela mao-de-obra utilizados,
além dos possiveis danos as culturas vi-
zinhas, as pessoas e ao meio ambiente,
pois, embora ndo atingindo o alvo, esse
produto foi emitido pela maquina e po-
derd atingir essas areas de risco. Sendo
assim, verificam-se quais sfo as causas
dessas perdas que ocorrem no espago
existente entre a mdquina e o alvo: o
“desvio” da trajetdria original da gota
induzida pela miquina e o “desapare-
cimento” de parte dessas gotas pro-
duzidas.

DERIVA

No primeiro caso, o fendmeno cha-
mado de deriva tem como fatores bési-
cos o movimento da massa de ar (ven-
tos) e o tamanho das gotas: quanto
maior a intensidade dos ventos ou me-
nores forem as gotas produzidas, mai-
or serd a quantidade de gotas desvia-
das do alvo. Uma vez que a intensida-
de dos ventos é um fator ndo-controla-
vel pelo operador, cabe a ele adminis-
trar a maquina no sentido de produzir
uma pulverizacdo que tenha a menor
quantidade possivel de gotas deriva-
veis.

EVAPORACAO

Por outro lado, a dgua é usada na
grande maioria das vezes como agente
de diluicdo do produto quimico, for-
mando a "calda” . Como se sabe, a 4gua
sofre facilmente o processo de evapo-
ra¢do, contribuindo para isso o tama-
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deriva

Conceitos bdsicos de pulverizagdo e aplicagao devem ser difundidos em todos os niveis da produgdo

nho da gota e a umidade relativa do ar:
quanto menor for a gota e menor o in-
dice da umidade relativa do ar, maior
serd a quantidade de pequenas gotas
que se dispersam (por serem leves) e
depois “desaparecem” antes de atingi-
rem o alvo. Nio deve-se esquecer que
uma gota de calda é constituida de
dgua, que se evapora, mais uma peque-
na quantidade de produto quimico que
ficard em suspensdo no ar, sendo arras-
tada pelas correntes horizontais e de
convecgdo. Da mesma forma que os
ventos, a umidade relativa do ar ndo é
controlada pelo operador, cabendo tam-
bém a ele administrar a maquina para
produzir uma pulverizagdo com menor
quantidade de gotas evaporéveis.

Como a intensidade do vento e a
umidade relativa do ar influem na quan-
tidade de perdas, € importante que es-
ses fatores climaticos sejam monitora-
dos pelo operador. E, em fungao do tipo
de pulverizagio produzida pela miqui-
na, sejam conhecidos os limites tecni-
camente permitidos para a execugdo de
um trabalho eficiente e seguro.

COBERTURA DO ALVO

Perguntas entdo poderdo surgir: se
o resultado do produto quimico estd li-
gado a quantidade depositada no alvo,
como esse alvo deve ser atingido pela
pulverizagdo? Qual a intensidade de
cobertura que esse alvo necessita? As
respostas, que qualificardo a aplicagao,
serdo dadas em fungdo do tipo de pro-
duto utilizado (seu modo de agdo) e do
alvo (tamanho, forma, exposi¢do, capa-
cidade de retengdio) que se pretende atin-
gir. Quando se trata de uma aplicagdo
de herbicidas de solo ( em pré-plantio
incorporado ou em pré-emergéncia), as
gotas podem ser maiores e a densidade
de cobertura ndo precisa ser muito gran-
de, pois a dgua do solo se encarregard
da posterior redistribui¢do. Quando o
alvo € uma superficie foliar e o produto
tem uma agéo de contato, entdo a densi-

dade de cobertura tem de ser maior. Um
produto foliar de agfo sistémica ja su-
porta uma distribui¢io de densidade um
pouco menor, desde que a quantidade
depositada nesse alvo seja suficiente
para o seu funcionamento.

Independentemente da densidade, a
cobertura do alvo tem de ser uniforme,
isto €, ter a mesma quantidade de pro-
duto em toda a superficie desse alvo,
seja em uma folha individual, nas fo-
lhas de uma planta, nas plantas de uma
cultura ou na superficie do solo de toda
a drea tratada.

TAMANHO DE GOTA

De tudo o que foi discutido até ago-
ra, pode-se dizer que a técnica de uso
dos defensivos agricolas estd em se pro-
duzir uma pulverizagdo com gotas que
sejam suficientemente grandes para nao
se perderem por evaporagido e deriva,
mas que sejam pequenas o bastante
para produzir uma boa cobertura do
alvo. Portanto, o manejo do tamanho
de gota da pulverizagdo é fun¢do da
interacdo mdquina-meio.

DENSIDADE DE COBERTURA

Por outro lado, o funcionamento do
produto depende de seu contato com 0
alvo, e isso € aplicagdo. Portanto, o grau
ou a densidade de cobertura necessi-
rios sdo funcdes da interagido produto-
alvo. Na pritica, a densidade de cober-
tura é dada em gotas por centimetro qua-
drado, por ser a maneira mais fécil de
quantificar, muito embora o correto seja
a quantidade de principio ativo por érea.

VOLUME DE PULVERIZACAO

Definidos o tamanho de gota e a den-
sidade de cobertura, isso serd consegui-
do através de um determinado volume de
calda aplicado por 4rea. Isto é, volume
ou taxa de pulverizagdo, ou ainda, volu-
me ou taxa de aplicacdo, definidos em
litros por hectare (I/ha), uma vez que €
preciso preparar a miquina para emitir

Divulgagio



tal quantidade de calda. Portanto, a taxa
de pulverizac¢@o ou de aplicagdo é uma
conseqiiéncia do tamanho da gota e do
grau minimo de cobertura do alvo que o
produto necessita.

O volume de aplicac@o tem muita im-
portincia, principalmente com respei-
to a capacidade operacional do pulveri-
zador, isto é, a quantidade de 4rea trata-
da por unidade de tempo, normalmente
expressa em hectares por hora.

H4 uma tendéncia em se reduzir
esse volume, justamente para que a ma-
quina possa tratar maior drea nos perio-
dos de tempo com boas condi¢des de
vento e umidade do ar. Por isso, boa
parte das pesquisas e experiéncias de
campo com produtos quimicos estd
voltada as técnicas de baixo volume.
Embora o volume de pulverizacdo seja
uma conseqiiéncia de outros dois fato-
res, a sua reducio pode ser feita com a
geragio de gotas menores (nesse caso,
as condicOes de vento e umidade do ar
sdo mais criticas) ou com a reducio da
densidade de cobertura do alvo (se o
produto permitir). As relacdes entre
volume de aplicacido, tamanho de gota
e densidade de cobertura podem ser
vistas no quadro da pédgina anterior e
nas figuras abaixo.

MOMENTO

Uma boa aplicacdo, isto €, maior
quantidade de produto no alvo, signi-
fica maior eficiéncia no processo de
transferéncia do produto da mdquina
até o local de funcionamento (alvo).

20 Liha
129 gotasicm?

30 Liha =
194 gotasicm

Entretanto, um outro fator de muita
importincia deve ser levado em conta:
o momento dessa aplicacgdo, isto &,
quando a praga estd mais exposta e
mais suscetivel ao produto e em um
grau de infestacdo que justifique o cus-
to da aplicagdo pelos danos reais e ou
potenciais causados a cultura. A esse
aspecto do momento, pode ser inclui-
da também a condi¢do atmosférica na
hora da aplicacdo, pois nao sdo raras
as vezes em que essas condi¢es nido
sdo ideais ou se modificam durante o
trabalho, exigindo alteracdes significa-
tivas no processo de pulverizagdo, che-
gando mesmo a ponto de ser necessi-
ria a sua interrupgao.

EFICACIA

A eliminac@o dos efeitos da praga
de uma determinada cultura, que pode
ser definida como eficdcia de um tra-
tamento fitossanitério, é o resultado fi-
nal do processo que envolve os seguin-
tes aspectos: a identificagido e o estu-
do do comportamento da praga para
se determinar o melhor produto, o
melhor alvo e o melhor momento da
aplicagdo; o conhecimento do produ-
to para se determinar as doses € 0 grau
de cobertura que o alvo necessita; e,
finalmente, o conhecimento da maqui-
na a fim de prepara-la para produzir a
pulverizagio adequada em funcao do
tamanho de gota que tenha a menor
perda possivel e o mdximo grau de
cobertura (ou a cobertura minima que
o produto exige).

AT

Figura 1 0 entre
Volume de Densidade
aplicagao de gotas
20 litros/ha 129 gotas/cm?
30 litros/ha 194 gotas/cm?
40 litros/ha 258 gotas/cm?

Figura2 -

Volume de Densidade
aplicagao de gotas
20 litros/ha 38 gotas/cm?
30 litros/ha 51 gotas/cm?
40 litros/ha 76 gotas/cm?

ECONOMIA, AMBIENCIA
E TREINAMENTO

E muito importante que se faca uma
ultima andlise de aspecto econdmico: se-
gundo dados da Associacdo Nacional de
Defesa Vegetal (Andef) e do Sindicato
Nacional da Indistria de Defensivos
Agricolas (Sindag), o montante de pro-
dutos agricolas vendidos no Brasil, em
1999, foi da ordem de US$ 2,32 bilhdes
(entre inseticidas, acaricidas, formicidas,
fungicidas, herbicidas e outros). O que
pode-se inferir desses dados?

Nio € dificil acreditar que, apuran-
do-se um pouco mais o uso dos defensi-
vos agricolas através de uma pulveriza-
¢do adequada, possamos deixar de per-
der, no minimo, 10% do total pulveriza-
do. A partir do significado social da re-
ducdo de 10% de poluentes pela dimi-
nuicao da deriva e evaporagio desses pro-
dutos, pode-se verificar a importancia
fundamental do treinamento de técnicos
e operadores envolvidos no processo de
defesa fitossanitdria.

Ao lado do progresso da ciéncia em
estudar a biologia das pragas, do de-
senvolvimento de novos produtos pe-
las indistrias quimicas e das inovagdes
da inddstria de mdquinas, é preciso que
0s conceitos basicos de pulverizacio e
aplicacgio sejam difundidos em todos os
niveis da producio agricola. Os proce-
dimentos e as ferramentas estido a dis-
posicdio: basta somente saber usa-los
adequadamente para uma agricultura
mais rentdvel e, principalmente, mais
segura. Fa

20 Liha -
16 gotasicm

Figura 3

Volume de Densidade
aplicagao de gotas
20 litros/ha 16 gotas/cm?
30 litros/ha 24 gotas/cm?
40 litros/ha 32 gotasfem?
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O motor, a suspensao
e o conforto fizemos
pensando no tamanho
do Brasil.

Ja a frente, foi no
visual mesmo.

FORD TRUCK Assisténcia gratuita
= 24 horas por dia,
Assistance 7 yias por semana.
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Ford Cargo 2001. O caminhao do tamanho do Brasil. O Ford Cargo 2001 & a evolugéo de uma marca gue ha mais de
15 anos roda por este Brasil e € um dos maiores sucessos das nossas estradas. E agora, para acompanhar o crescimento
e o progresso do nosso pais, estamos langando uma linha mais moderna, mais confortavel e que oferece desempenho e

rentabilidade na medida certa para o seu negocio. ® Cabine reestilizada, com novo desenho, vidros verdes, para-brisa degradé e
itens adicionais de conforto. e Painel de instrumentos com um novo grafismo, que facilita a leitura e a visualizagéo noturmna.
e Coluna de direc@o com nova pasicao: viagens menos cansativas, mais seguranca e maior conforto.  Novo conjunto éptico,

Use o cinto de seguranca. Os veiculos Ford estao ern conformidade com o PROCONVE - Programa de Controle de Poluicdo do Ar por Veiculos Automotores. Alguns dos itens apresentados séo opcionals.



gue oferece 30% a mais de luminosidade. e Motorizacdo Cummins em toda
a linha: maior durabilidade, maior economia e agora com pregos de pecas
reduzidos. ® Modelo C-815 com novo motor de 152¢cv e nova suspensao:

0 mais potente e de melhor dirigibiidade da categoria. e Completa rede de
assisténcia tecnica com 123 pontos distribuides por todo o pais.

Ford Cargo 2001. E muito mais negdécio.

Carroceria instalada por terceiros. www.caminhoes.ford.com.br

Nnhoes
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O melhor negécio em transportes




Fique atento!

Algumas regras valem ouro para se
obter sucesso na colheita, etapa
tdo importante. Na verdade, algumas
precaucoes e providéncias devem ser
tomadas até mesmo antes

| do plantio

Luiz Vicente Gentil
Consultor em Mecanizagcdo

4 se foi o tempo em que a colheita

era tarefa de colocar a maquina no

campo e levar o produto colhido
para a cooperativa. Hoje, essa operacio
€ um sistema econémico-operacional en-
volvendo tecnologias de tempo, treina-
mento, terceirizagio, transbordo inter-
medidrio, logistica, perda zero, detalha-
das andlises econd6micas, uso de novos
sistemas e equipamentos, que, mesmo a
preco alto, permitam colheita de baixo
custo posto silo. Quando se fala em sis-

produto a colher
terreno :

comprimento da rua

estado da lavoura

gualidade do operador

terceirizagéo '
custo colhido

® N O RN
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distancia transporte

temas de colheita, temos culturas como
madeira, cana-de-agtcar, algodao, fei-
jdo, batata, tomate e cereais, cada uma
delas com perfis particulares, sempre no
sentido de ter-se produto de alta quali-
dade, num curto tempo, com baixo ris-
co-custo-investimento e pouca mao-de-
obra.

A colheita comega antes do plantio
e, sendo um sistema integrado, depen-
de o sucesso de algumas varidveis, cada
uma delas estudada caso a caso:

9. logistica

11. perdas !

12. diferenciais tecnolégicos

18, qualidade do produto
R e Rt

. andlises economicas

Bons produtores testam fator por fa-
tor, executam detalhada anilise, verifi-
cando quais caminhos a seguir obtendo
mdaxima vantagens com minimo risco ou
investimento. Hoje, os juros, a globali-
zacgdo e os inimigos da agricultura, in-
clusive o governo, exigem cuidados na
colheita. Principalmente se ela for de
madeira, tomate ou cana, quando essas




colhedeiras custam respectivamente
US$ 520 mil, US$ 350 mil e US$ 275
mil cada uma. As de cereais com mais
tecnologia ultrapassam os US$ 80 mil e
custam até US$ 120 mil, ao incorporar
maior capacidade de colheita, perda mi-
nima e baixo custo, usando GPS, trans-
missdo hydro, sistemas controlados por
computador de bordo, hidraulico em lu-

gar de correias e correntes, cabines de
alta ergonomia e sofisticados sensores.
Nesse sentido, pertence ao passado di-
zer ser normal perder quatro sacos de soja
por hectare. Ao contrario, essa perda de
8,8% para quem tira 45 sacos/ha dd um
prejuizo, a cada mil hectares, de
US$ 35,1 mil, o equivalente a um trator
novo por ano, ji que nio se permite per-

da maior de 1% na soja. Um produtor
como esse ndo merece estar dentro do sis-
tema produtivo.

Muitos perguntam: de quantas colhei-
tadeiras preciso? A frota que tenho estd
super ou subdimensionada? Compensa,
e como devo fazer para vender as velhas
e comprar novas?

A grande maioria trabalha por tenta-
tivas, copiando o vizinho, terceirizando,
outros endividados no banco por com-
prarem mais do que precisam. Cada caso
€ um caso. Outros sementeiros tem 40%
além da quantidade normal, porque pre-
cisam colher rdpido. O melhor método
ainda € o planejamento profissional, em
que se objetiva o seguinte:

a - um minimo de maquinas sem risco

b - um baixo custo do saco ou tonelada colhida

¢ - produto de boa qualidade, sem quebra e sujeira
d - muitos sacos/toneladas colhidos por ano

e - versatil e de pouca quebra

f - maquina veloz

A quantidade de colheitadeiras é dada
pela férmula simples:

Q=1/R x A, (D x horas/dia méquina)
Onde:

Q = quantidade de colheitadeiras

R = rendimento da colheitadeira =V x L x K/
10.000, em ha por hora

A = area a ser colhida, em ha

E, ainda, por sua vez,

V = velocidade da colheitadeira em metros/hora
= largura da barra de corte, espagamento das
linhas pelo nimero de linhas, em metros
K = indice de eficiéncia de colheita, em

porcentagem

Num exemplo simples de 1.000 hec-
tares com milho de verdo, numa maqui-
na operando em média 7 km/hora, com 5
ruas espacadas de 85 cm, um indice K de
0,65, colhendo durante 37 dias, numa
média de 7 horas por dia:

R =7.000 x 4,25 x 0,65 / 10.000 = 1,93 ha/hora

| @=1/1,93x 1.000, (37 x 7) = 518,13 horas,
259 horas / colheitadeira / safra =

Q = 2 colheitadeiras de milho

A Granja
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Dos 16 fatores, trataremos dos mais
importantes ligados a prioridades do pro-
dutor no bindémio colheitadeira-carreta:

LOGISTICA

E definida com a estratégia de movi-
mentacdo das maquinas durante o pro-
cesso de colheita, envolvendo tipos e
quantidade de mdaquinas, fator tempo e
movimentagdo da carga, sejam arrobas
de algoddo, toneladas de cana, metros
ciibicos de madeira ou sacos de milho.

Antes da safra e no planejamento da
mecanizac¢do, toda movimentacdo serd
estudada para cada fazenda em particu-
lar naquele ano e cultura, para se ter o
seguinte desempenho: minimo de inves-
timentos, eliminag¢io de pontos de es-
trangulamento, médximo de produto co-
Ihido, transporte interno e externo rapi-
do e sem danos.

Em muitas propriedades rurais, o
despreparo na logistica leva aos seguin-
tes prejuizos: caminhdo em fila de es-
pera em usina de actcar, colheitadeiras
paradas esperando carretas graneleiras
ou caminhdes para descarregar o pro-
duto, excesso de carretas /caminhdes
por insuficiéncia de colheitadeiras ou
falta de produto para transportar; bai-
xo indice K por excesso de tempos
mortos, mau posicionamento das car-
retas ao longo da rua,

GRANELEIROS

E importante frisar que a carreta gra-
neleira de transbordo para grios, cana,
algodao, tomate e outros produtos € es-
pecifica de algumas culturas e condicdes
onde ela se torna técnica e econdmica
mais vidvel. Como sejam as lavouras do
arroz irrigado, locais onde a compacta-
cio € problema, onde a logistica da co-
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A movimentagdo do maquindrio, durante a colheita,
depende de um planejamento adequado

lheita é dificil, onde ndo se tem trans-
porte rodovidrio, virzeas, terreno aci-
dentado mais de 4% e onde caminhdes
nao podem ou nio devem entrar direta-
mente na lavoura.

No caso especifico do arroz irrigado
do Rio Grande do Sul, de Tocantins, do
Rio de Janeiro ou do Maranhio, relacio-
namos alguns itens para o bom servico
das carretas graneleiras: ndo compre ou
use carreta de baixo preco e de segunda
linha, lubrifique bem eixo e chupim, use
pneus altos de grande flutuagio, use cor-
retamente 540 RPM da TDP, movimen-
te-se vagarosamente se a carreta for do
tipo 10 toneladas, calcule o custo de co-
lheita entre vérios sistemas de carreta
graneleira e cheque se estd havendo re-
ducdo do custo do transporte da tonela-
da, verifique se a descarga é de grande
vazdo do produto na moega do silo e
lembre que a compactacdo maxima per-
mitida do solo é de 1 kg/cm?.

No caso especifico do algodio de
Mato  Grosso,
Mato Grosso do
Sul, Goids, Minas
Gerais e Sao Pau-
lo, relacionamos
alguns itens para o
bom servigo das
carretas chamadas
de transmdédulo:

A escolha da carreta
graneleira mais
adequada resulta em
um equipamento
tecnicamente e
economicamente mais
vidvel

lubrifique bem as correntes da esteira,
evitando incéndio no algoddo; calcule
bem a logistica, evitando a colheitadeira
esperar a chegada do transmédulo; descar-
regue rdpido, sem perder pluma e na rota-
cido correta de 540 da TDP; a relacdo de
transmoédulos por colheitadeira serd ajus-
tada em fungdo das condi¢des de lavoura e
mdquina. Cuidado com a soqueira seca do
algoddo que costuma furar pneus.

Os canaviais de Sao Paulo estio
usando a carreta intermedidria e copian-
do o sistema australiano pelos seguin-
tes motivos: movimentam-se mais rapi-
damente que os caminhdes; compactam
menos o terreno; permitem as colheita-
deiras atingirem as 90 mil t/ano de cana.

HORAS/ANO E
INDICE K

Mostra a real porcentagem do tem-
po usado em trabalho 1til em relagdo ao
que a maquina estd no campo. As co-
lheitadeiras perdem tempo em descar-
ga, retorno de cabeceira, manutencao/
abastecimento, paradas devido a corpos
estranhos do campo, além de freqiien-
tes consertos. Assim, um indice K de
60% significa que, a cada dez horas, a
mdiquina trabalha seis e ndo as outras
quatro. Quando a empresa é competen-
te, o indice K vale até 85%. Para que
isso acontega, siga os passos da ex-
periéncia: ruas longas; lavoura limpa
sem corpo estranho, transmisséo hydro,
mdquinas cabinadas; possantes fardis
para trabalho noturno; abastecer e fazer
manuten¢do de madrugada; pagar bem
e treinar o operador.



nomizar em mao-de-obra, principalmen- da minima e limpeza mdxima, visores
te em mdquinas de alto valor e respon-  de silicio, comandos com minijoystick,
sabilidade. A pritica mostra que fica peneira e plataforma autonivelante, tri-
mais barato ter carteira assinada que en-  plo fluxo de ar, transmissio hydro. Com-
frentar demandas judiciais. Os cursos pensa comprar uma maquina até 30%
oferecidos @ mao-de-obra sfio andlise fi- mais cara se ela incorporar todas essas
nanceira, combustiveis/lubrificantes, al-  inovagdes. O dgio pago a mais retorna
moxarifado, organizacdo e métodos, em apenas dois anos nesses fatores:
consertos, manutencdo, elétrico, bom-  maior velocidade, menos perda, maior
bista, borracheiro, relacdes piblicas, se-  durabilidade, mais sacos colhidos por
guranca, 45, perda zero e tantos outros  ano, facilidade, conforto e competéncia
que fazem a boa mecanizacdo da fazen-  de regulagem ou operac@o, além de bai-
da. O investimento que d4 melhor re- Xo custo hora ou tonelada colhida. Faca
torno € a capacitacdo da mdo-de-obra, um balanco entre 0 que custa a mais a
seja do diretor-presidente, seja do faxi- tecnologia comparada e a rebata contra
neiro da oficina. as vantagens econdmicas dai oriundas.

Tome decisdes sobre nimeros e nunca

sobre palpites de vizinhos. Tem muita

NOVAS E LUCRATIVAS gente com mdquina velha de 20 anos
TECNOLOGIAS perdendo 9% dos grios, sem saber que

P em apenas trés anos se perde o dinheiro
A tecnologia reduz custo de produ- para comprar uma colheitadeira de ulti-
c¢ilo, qualifica o servigo e o produto co- ma geracdo apenas com esse dinheiro
Esse indice ndo sé relaciona fator lhido usando menos tempo, menos ris- jogado fora. Todos os empresirios sa-
tempo, mas investimentos, ou seja, sS€ co e com vantagem competitiva. Para  bem que o barato sempre sai caro, prin-
uma fazenda com quatro mil hectares de  que isso ocorra, use novas maquinas ca-  cipalmente nas médquinas que duram
lavoura de soja tiver um indice de 85%  binadas, GPS, computador de bordo, sis- muitos anos no campo, sob trabalho se-
na colheita e outra de 60%, a quantidade  tema eletr6nico integrado, motor de tor-  vero de sol, chuva, buraco e operadores
de mdquinas trabalhando 400 horas/ano  que constante, sistema industrial de per- de ma qualidade.
com 19 pés de largura no valor de
US$ 80 mil cada, para colher a mesma
drea, serd de 4,9 colheitadeiras contra
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CALCULE SUA PROPRIA COLHEITA (UM EXEMPLO)

3,3. Isso Significa uma redugﬁo de A - Custo hora de uma colheitadeira de saca palha para milho e de 5 linhas: %
US$ 117 mil em investimentos. Essa 1 - Depreciagdo: US$ 80 mil - US$ 8 mil/5.000 hivida ~ =US$1440
economia gerada por uma colheita pro- 5 jyro: US$ 80 mil + US$ & mil/2/500 h/ano x 0,08 =US§ 704
fissional permite comprar uma nova pro- | g 5rietieii {8 iioa o X USSIOA0 O NN USS 720

priedade rural por ano.

O mesmo raciocinio vale para cana, | 4~ Risco: US§ 80 mil x0,01/500 hiano =uss 160 37"
algodéo e outras culturas usando carre- 5 - Administragdo: US$ 80 mil x 0,015/500 h/ano. Ll =luUss 2
tas. Aumenta-se o investimento em car- 6 - Pegas e servigos: US$ 80 mil x 0,4/5.000 h/vida ;
reta e se ganha na reducio de colheita- _— _ -
deiras. 7 - Operador: US$ 600/270 horas/més. e neze. e
8 - Encargos sociais: operadorx 70%  =US$ 155 362
e ~ US$4281/hora 100,00

CAPACITACAO E R

PAGAMENTO

R=VxLxK/10.000 =

Pague operadores com carteira assi- R = 8.000 metros / hora x 4,5 metros de barra x 0,65 (indice K) / 10.000

nada, comissao por produtividade e par- R = 2,34 ha/hora ou 0,43 horas/ha =
ticipac@o nos lucros. Faca para cada mé-
quina de preco maior que USS 80 mil

um total anual maximo em despesas de

= i o custo hora x rendimento = US$ 42,81 x 0,43 h/ha = US$ 18,4/ha
manuten¢ao e consertos, ndo permitin-

do aos operadores ultrapassarem esse li- D - Custo do saco colhido
mite.ACa}so isso ocorr_a,_desconte de}es (65 sacos/ha)
os prémios por produtividade. Essa téc- US$ 18,4/ha + 65 sacosfha = US$ 0,283/saco
nica ¢ aquela em que se menos quebra
méquina’ mais horas e toneladas colhi- E - Participacao da colheita no custo ha da lavoura do milho:
das ausentes de problemas .trabalhistfls. US$ 18,4 ha/US$ 310,00/ha = 5,93%
Para colheitadeiras de madeira, algodao,
cana e tomate, contrate técnicos agrico- F- Prego minimo do saco do milho a ser. vendido para empatar. os custos:
1{;1§$[’)/§%/an§lo um minimo total de US$ 310,00/ha + 65 sacostha = US$ 4,77/saco, ou
més. Treine e motive seus ope- US$ 0,283/ 0,0593 = US$ 4,77/saco de 60 kg

radores; uma das piores politicas é eco-
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REGRAS DE OURO DA
BOA COLHEITA

1 - Néo perca mais de 1% nos cere-
ais, 1,5% no milho, 6% no feijdo, 2% no
algoddo, 15% no tomate ou 5% na cana;

2 - O menor indice K deve ser de 75%;

3 - Colheitadeiras de cereais ndo po-
dem trabalhar menos de 800 horas por ano,
tirando se possivel trés safras por ano, pré-
pria ou nao;

4 - Em é4reas de menor tamanho, ter-
ceirize colheitadeiras de algoddo, feijdo
ou cana, dependendo da honestidade da
empresa prestadora e do contrato a as-
sinar;

5 - Ruas menores de 500 metros sdo
prejudiciais, assim como campo sujo com
toco, cupim, reboleira de capim, buraco

de tatu, pedra, formigueiro, erosdo, bar-
ranco, galho enterrado, ferro de maquina.
Limpe sua lavoura. Cada corpo estranho
na lavoura pode custar US$ 3 mil por co-
lheitadeira danificada e dois dias de mé-
quina parada, ou seja, 2 mil sacos de milho
n#o colhido;

6 - Calcule quanto custa o saco colhi-
do e transportado durante o processo e
para talhdo ou fazenda;

7 - Pague operadores por CLT, comis-
sdo e participacdo nos lucros. Nunca en-
tregue uma colheitadeira a um analfabeto;

8 - Nunca compre maquina ruim de
baixo preco. O feitico vira contra o feiti-
ceiro, mostra a pratica;

9 - Caminhdo trucado dentro da lavou-
ra s6 serd permitido depois de avaliado
seu menor dano; use carretas intermedid-
rias para recebimento da colheita, sempre

I - Colha menos de 90 mil toneladas
ano por mdquina;

2 - Pague pouco e use operador ruim;

3 - Deixe a lavoura suja e de rua curta;

4 - Compre e use colheitadeira de qua-
lidade ruim;

5 - Use peca pirata e servigos de se-
gunda linha. Diga que rolamentos, lubrifi-
cantes, motores elétricos, disco de corte,
facdes, diesel e graxas sdo todos iguais;

6 - Esquega de fazer uma boa e com-
pleta revisdo de fim de ano;

7 - Colha com mais de 3% de palha;

8 - Use pneus de baixa flutuagdo, tan-
to nas carretas como nas colheitadeiras;

9 - Tenha um gerente de mecaniza-
cdo que ndo saiba quantos sacos de agii-
car ou litros de dlcool ficam por ha,
‘ quando a colheitadeira corta o colmo a
‘ 15 em do solo;

10 - Ndo tenha um bom estoque de pe-
gas de reposigdo. Corra toda hora a reven-
da ou a cidade comprando pegas, princi-
palmente nas madrugadas e nos domingos;

11 - Nao siga o manual de instrugdes;

12 - Ndo participe de congressos, even-
tos, viagens e palestras, inclusive de finan-
ciamentos ou recursos humanos;

13 - Deixe de trabalhar 24 horas por
dia;

14 - Tenha wn gerente de mecanizagdo
que prefere correr o campo todo dia a pla-
nejar um mdximo de lucratividade na me-
canizagao;

15 - Desconheca um perfeito balanco
entre colheitadeiras, carretas e caminhoes;

16 - Acredite mais em palpites que em
niimeros e fatos;

17 - Desconhega o prego da tonelada
da cana colhida a mde ou a mdquina.
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que possivel, com ela andando, tanto para
cana, tomate, cereal ou feijao. Colheita-
deira mais veloz que 7 km/hora nio per-
mite caminhdo andando ao seu lado, mes-
mo com bom terreno;

10 - Lembre que a colheita € a ope-
ra¢do mecanizada mais cara entre todas,
e uma reducio de 20% no seu custo re-
presenta grande aumento na lucrativida-
de da empresa e a despedida dos finan-
ciamentos. Faga as contas e comprove
essa verdade;

11 - Plante bem para colher bem,
seja na profundidade, espacamento,
stand, boa semente, irrigacio, defesa ou
adubo. Lembre que se uma lavoura de
milho em lugar de 11 toneladas/
hectare render apenas 3,5 t/ha, vocé
estd perdendo US$ 1 milhdo de receita
bruta para cada mil hectares e se o pre-
¢o do milho estiver a US$ 8,00/saca.
Nesse sentido, mdquinas caras de trans-
porte, colheita e logistica nfo toleram
baixos rendimentos, seja 60 t/ha de
cana, 30 sacas/ha de feijio, 4 t/ha de
milho, 40 sacos/ha de soja, 200 @/ha
de algoddo ou 90 t/ha de tomate. Se
vocé estiver abaixo desses indices, nem
pense em ter mecanizacio profissional.
Continue com seu tratorzinho ou co-
lheitadeira palha de 20 anos de idade.
E endividado no banco;

12 - Lembre que a terceiriza¢do da
colheita nao funciona no Brasil, porque a
justica ndo existe, ou seja, um contrato ndo
honrado néo se transforma em multa paga
pela ndo-realizag@o do trabalho. Use em-
presas sérias, exija cheques pré-datados,
arresto da mdaquina como garantia em
caso do nao-cumprimento do servigo;

13 - Procure trabalhar 24 horas por dia,
em trés turnos de oito horas, com sua co-
lheitadeira, seja um feller buncher (colhei-
tadeira de drvores), de tomate, de cereais
com fluxo axial ou ndo, ou mesmo uma
combinada de milho com carretinha reco-
lhedora de sacos;

14 - Nio financie mais de quatro anos,
mais de 50% da colhedeira ou mais de 9%
de juro anual;

15 - Plante e colha variedades precoces
plantadas no cedo, tanto quanto varieda-
des tardias plantadas no tarde, de tal forma
a conseguir grande periodo de colheita,
colhendo muitos hectares por maquina ou
entao pouca maquina por fazenda:

16 - Contrate um consultor experien-
te, ndo arrisque;

17 - Adote o manual de instrugio do
fabricante. Ninguém melhor do que ele
conhece a sua miquina.

Leia mais sobre o assunto no encarte
especial “Colheita — Produtividade E Ga-
rantia de Bons Lucros no Campo™. E3



SHOW RURAL COOPAVEL 2001

Pesquisas e tecnologiade pona estardo
em pauta no evento que ocorre de 12 a 16 de fevereiro

drea de pesquisas da Coopavel,

que se compde de 72 hectares

de terra, estd sendo preparada
para o Show Rural Coopavel/2001, que
acontecerd entre os dias 12 e 16 de fe-
vereiro, das 8h as 18h. Sdo mais de
4.500 experimentos ja implantados nas
areas de agricultura e de pecudria.

Ao lado desses experimentos serdo
proferidas cerca de 150 palestras di4rias,
com exemplos priticos e demonstragdes
de tecnologias corretas comparadas as in-
corretas. As conferéncias serdo feitas por
profissionais da Coopavel, pesquisado-
res da Embrapa, Iapar, Emater e profis-
sionais das empresas de insumos partici-
pantes do evento. Também serdo minis-
tradas palestras em auditério por pesqui-
sadores e especialistas em assuntos emer-
gentes.

Em fevereiro de 2000 participaram 95
mil produtores rurais de todo o Brasil e
do exterior. O evento conta ainda com
150 empresas expositoras, que fazem
seus lancamentos do ano e apresentam
as mais modernas tecnologias do setor.

O Show Rural Coopavel é considera-
do o maior evento tecnolégico do Brasil,
cujas caracteristicas nio sao de uma ex-
posi¢do ou feira de negicios, mas sim de
uma grande escola a céu aberto. Segun-
do Rogério Rizzardi, engenheiro agrono-
mo, gerente da drea técnica da Coopavel

Lurdes Tirelli

e coordenador do evento ao lado do pre-
sidente Dilvo Grolli, o objetivo € trans-
mitir ao produtor rural novas tecnologias
para que ele possa melhorar a produtivi-
dade e a qualidade da sua producdo agro-
pecudria e ainda conhecer novas alterna-
tivas de diversifica¢iio para a sua propri-
edade.

As apresentagdes abordam todos os
tipos de culturas possiveis de serem pro-
duzidas no campo, como o0s experimen-
tos voltados a agricultura, que destacam
tecnologias em feijdo, soja, herbicidas em
soja, milho, hibridos de milho, herbici-
das em milho, algoddo, adubacio verde,
plantio direto, inseticidas, fungicidas,
adubagdo de base, adubag¢do em cober-
tura, adubacdo foliar e na semente, trata-
mento de sementes, controle de plantas
daninhas, tecnologias de aplicacio e ti-
pos de bicos para aplica¢do, manejo de
pragas e doengas, hibridos de milho e va-
riedades de soja.

Em pecudria sdo apresentadas tecno-
logias que envolvem agrostologia, con-
finamento de bovinos, pecudria de corte,
pecudria leiteira, ovinocultura, manejo de
suinocultura, pastejo para pecudria, ma-
nejo da produgao leiteira, alimentacao de
gado de corte, silagem e integracdo da
lavoura com pecudria.

As culturas alternativas para a diver-
sifica¢io das propriedades rurais vao des-

de avicultura industrial, fruticultura, ole-
ricultura (hortalicas), estufa para horta-
licas, hidroponia, minhocultura, avicul-
tura caseira, compostagem, ervas medi-
cinais, inseticidas biolégicos, refloresta-
mento, apicultura, piscicultura, culturas
de subsisténcia (batata, mandioca, ar-
roz...), sistemas de irrigagdo, floricultu-
ra, paisagismo para propriedades rurais
e sombrites.

Ja no setor de miquinas agricolas sdo
apresentadas todas as novidades em co-
lheitadeiras, tratores, semeadores, pulve-
rizadores, implementos de preparo de
solo e para pastagens, bem como a regu-
lagem e o uso correto de cada méquina
ou implemento. Também havera lanca-
mentos de novos produtos.

Entre os trabalhos apresentados, além
dos experimentos elaborados pela Coo-
pavel, estdo as pesquisas realizadas pela
Pesquisa Oficial, como Embrapa e lapar,
pela Pesquisa Privada — Coodetec, pela
Extensdo Rural — Emater e pelas empre-
sas de sementes, agroquimicas e de mé-
quinas agricolas.

O CTC - Centro Tecnolégico Coopa-
vel fica 4s margens da BR 277, km 578,
em Cascavel/PR. Telefones para maiores
informacdes: (045) 225-6885, 220-5066,
220-5010,220-5101 e fax 220-5110. Home
page: www.showrural.com.br. E-mail:
coopavel.imprensa@certo.com.br. Fa
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“Prestar servico
ao homem
do campo, desde
Jjaneiro de 1945,
através da
informagdo,

é algo inédito
que merece
NnoSSo registro,
reconhecimento
e aplauso.”

Jodo Carlos de Souza Meirelles
Secretdrio da Agricultura do
Estado de Sao Paulo



A REVISTA DO
LIDER RURAL

Uma revista sempre a frente do seu tempo.

Em plena 24 Guerra Mundial nascey A GRANJA. §
Hd 55 anos.




CEAGESP

O Entreposto Terminal
de Sdao Paulo, da
Ceagesp, que comanda
o0 abastecimento de
parte do Pais, é um
mundo a parte. Mas,
segundo produtores e
atacadistas, tem uma
logistica obsoleta.
Migragao? Nio.
Sem ter para onde it, 0s
agricultores ficam com
a imagem da
instituicdo, a maior
da América Latina, que
ainda proporciona
demanda e estipula
pardmetros de preco
dos hortifriitis em
todo o Brasil

Texto e fotos Jussara Goyano

Ii{«' 'l-\v. ‘,‘_‘f\,
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verdadeira cidade do abasteci-
mento, que ndo pdra. Na Com-
panhia de Entrepostos e Arma-
zéns Gerais de Sdo Paulo (Ceagesp) sdo
comercializadas 10 mil toneladas de ali-
mentos/dia e fecham-se negécios que ren-
dem mais de R$ 6 milhdes/dia (ndo ha
como contabilizar um valor exato), espe-
cialmente em sua sede, o Entreposto Ter-
minal de Sdo Paulo (ETSP), localizado na
Vila Leopoldina — regido das marginais
da capital paulista. A estrutura fisica da
unidade central é dotada de 700 mil me-
tros quadrados distribuidos entre seis mil
permissiondrios — atacadistas de hortifru-
tigrangeiros que locam boxes e médulos
do ETSP.
Por 14 passam cerca de 50 mil pessoas
e 10 mil veiculos por més. A sede abaste-
ce 60% da populacio metropolitana, além
de comercializar 40 mil toneladas de flo-
res por ano e gerenciar as atividades de
nove Ceasas (entrepostos) no Interior e 40
unidades de armazenagem, com capaci-
dade de 1,3 milhdo de toneladas de pro-

dutos. Sua principal fungdo é diminuir a
sazonalidade dos alimentos, disponibili-
zando tudo o ano inteiro, reunindo varie-
dades de todas as dreas e todos os climas
do Pais.

A meia-noite, a movimentagao fica por
conta do carregamento do pescado. As trés
da madrugada vém as flores, que sio
sucedidas pela che-
gada de frutas, legu-
mes e verduras em
verdadeiros com-
boios. A comerciali-
zagdo, durante o dia,
também € organiza-
da entre o varejo e o
atacado, de acordo com
os dias da semana e horéa-
rios especificos, para evitar o
travamento da circulacdo den-
tro do ETSP. Os estacionamentos
ficam lotados e as vias, impratica-
veis, sem falar nos sanitarios, que qua-
se ndo sdo vistos.

A visdo do entreposto-sede € monstru-




osa. Em uma vastiddo horizontal estio
instalados, além dos barracées destinados
aos permissiondrios, cinco agéncias ban-
cdrias, uma galeria com lojas de roupas,
posto de venda de aparelhos celulares e
seguros, drogaria e o famoso restaurante

Ceasa, responsdvel pela sopa de
cebola mais conhecida na
madrugada paulis-

tana. Seria necessdria uma tomada_aérea
que englobasse em uma f(’)tograﬁa aimen-
siddo do lugar. H4 também quatro sindi-
catos fixados aleatoriamente entre os bar-
racdes: dos funciondrios, dos carregado-
res, dos permissiondrios e dc_as feirantes.
O movimento em hordrio de comer-

cializagdo € principalmente

© Auditério

@ Administraggo geral e diretoria

@ Centro comercial
(lojas, escritarios, farméacia, posto
médico, restaurante)

@ Oficina e garagem

@ Administragéo do entreposto

@ Agéncias bancarias

@ Torre da caixa d'agua

@ Prédio para eventos

de carregadores e caminhdes. Em pleno
expediente, pequenos quiosques junto aos
boxes servem desde cerveja gelada até o
“dedinho” de pinga necessario, dizem os
carregadores, para enfrentar o peso dos
carrinhos cheios de mercadorias ou as pro-
prias caixas apoiadas no lombo. O almo-
¢o € muito bem servido nesses lugares: o
prato do dia ou comercial é a melhor e
mais farta pedida por um preco bem infe-
rior a R$ 5,00.

E a existéncia desse publico tdo pecu-
liar dentro das principais atividades reali-
zadas no Entreposto, somada a operacao
de técnicos, agronomos e funciondrios ad-
ministrativos, que despertou a atencio de
uma pequena empresa de comunicagao
instalada hd seis meses como permissio-
ndria no ETSP, com o aval da diretoria da
institui¢do. Utilizando-se de uma rede de
alto-falantes j existente junto aos boxes
e barracdes, a Audio Entreposto desenvol-
ve uma programacio mista que vai além
dos “‘achados e perdidos”. Miisica, entre-
vistas e prestacdo de servicos que instruem

motoristas de caminhdo, permissio-
o ndrios e compradores, além

de boletins noticio-
sos sobre as

@ Posto policial

(@ Posto de combustiveis

@ Casa lotérica e loja

( Frigorifico armazenador
polivalente

® Galpao dos carregadores

@ Silo e armazém do Jaguaré

® Mercado sobre caminhdes

{® Centro de Apoio a Infancia

Nossa Turma
o
FRUTAS BATATAS
LEGUMES

- PESCADO

' DIVERSOS

VERDURAS




estradas, comandos rodovidrios e cotagdes
de precos. Hd também um jornal mensal,
o Jornal Entreposto, enviado a restauran-
tes, hotéis, hospitais, cozinhas industri-
ais, bufés e supermercados, enfim, cli-
entes em potencial para os permissiond-
rios. José Felipe Gorineli, diretor comer-
cial de ambos (periédico e ridio), expli-
ca que o publico Unico e a inexisténcia
de concorréncia na atencdo das pessoas
fazem do seu produto de comunicacio
um sucesso. “Nosso sucesso € a prova
de que estamos falando de um mundo &
parte, uma cidade, praticamente”, ressalta
Gorineli.

Maquina — A existéncia da Ceagesp
cria a possibilidade de produtores de fru-
tas, legumes e verduras venderem suas
mercadorias diretamente ao varejo (gran-
des supermercados e sacoldes), com a aju-
da dos atravessadores ou muitas vezes eli-
minando intermedidrios. Com isso, mui-
tos deles criaram suas proprias distribui-
doras e fazem da estrutura da companhia
seu principal gerente de fluxo de merca-
dorias, ndo s6 em Sdo Paulo, mas nas
Ceasas distribuidas por todo o interior pau-
lista. As feiras e varejoes realizadas no
préprio entreposto ainda permitem a ven-
da direta ao consumidor final, com lucro
certo e baixos precos, além da certeza de
livrar-se de um estoque perecivel. A rede
distribuidora tem, entdo, um papel impor-
tante na verticalizacdo de muitas empre-
sas e cooperativas agricolas que se insta-
laram sobretudo no ETSP.

O Grupo Nascente, no comércio de
batatas, um dos principais produtos da
rede Ceagesp, ¢ permissiondrio no entre-
posto central e faz a distribui¢io de cerca
de 60% a 70% dos seus produtos na es-
trutura das Ceasas. O restante € comercia-
lizado na roca mesmo, para 0S pequenos
varejistas locais. Por uma questdo logisti-
ca, pois a maior parte da produg¢ao de ba-
tatas se encontra em Sio Gotardo, Minas
Gerais, apenas 10% da producao € dispo-
nibilizada no ETSP.

Segundo Edson Asano, um dos sécios,
esta distribuicdo permite a empresa parti-
cipar dos mesmos pregos praticados no
mercado e formar uma estrutura bastante
verticalizada. Como distribuidores, prin-
cipalmente em Sdo Paulo, também com-
pram batatas de outros fornecedores. Sa-
indo da comercializacdo amadora, pude-
ram montar seus proprios mecanismos de
reducao dos custos de produgdo. O Gru-
po Nascente tem seus préprios laborat6-
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Para Ikeda, gerente da
Nikkei, a padronizagdo é
um entrave com o
crescente niimero de
encomendas por e-mail

rios de produgdo de
batata semente. Os
gastos com esse insu-
mo, que € geralmente
importado, chegam a
quase 40% do custo
total da lavoura. Con-
segue também agre-
gar valor ao produto,
fazendo o seu benefi-
clamento e embalan-
do-o de forma diferenciada.

Sandro Ikeda, gerente da Nikkei, uma
empresa familiar, critica a logistica do
entreposto central, mas ainda comercializa
100% de sua produgdo na estrutura da
Ceagesp, a maior parte na sede paulista.
“O comprador tem de enfrentar trifego
intenso e andar muito dentro do ETSP para
encontrar o produto desejado”, reclama
Ikeda, a respeito do amontoado de cami-
nhdes e da disposigiio dos boxes e pavi-
lhdes. Mas afirma também que ndo tem
como fugir a isso. A organizagdo permi-
tiu-lhe atuar como distribuidor, possibili-
tando que a empresa financiasse outras
lavouras, tivesse outros fornecedores e
também oferecesse outros produtos além
do tomate, carro-chefe da producio e a
distribuico. “Mesmo com a logistica de-
fasada, estar aqui no entreposto central
ajuda na definicdo dos precos dos produ-
tos que distribuo no varejo da regido via
e-mail, fax e telefone”, reconhece o ge-
rente, que também acredita no oferecimen-
to de um mix de produtos como diferen-
cial da distribuicdo feita por sua empresa
no entreposto.

Com a utilizagfo de sua capacidade
fisica muito além da recomendada no
ETSP, para evitar trombadas de caixas,
caminhdes e peruas, os permissionérios se
viram como podem para atender a seus
consumidores e até para abastecer a seus
proprios estoques. Como Ikeda, da Nikkei,
outros também fazem uso do e-mail, do
fax e do telefone, tentando otimizar seu
servigo e evitar o deslocamento de seus
clientes em um ambiente confuso. Mas af
enfrentam um grande problema. Do ou-
tro lado da linha, compradores tentam vi-
sualizar a mercadoria descrita, mas ndo ha
padrao de apresentag@o do produto, o que
resulta numa linguagerp muito particular

de cada fornecedor para descrever o ma-
terial. E mais: na impossibilidade de iden-
tificar o fornecedor, sobretudo a lavoura
em que o produto foi cultivado, o com-
prador ndo tem a quem responsabilizar no
caso de contaminac@o pelo alimento ad-
quirido. A nota fiscal, geralmente o tinico
documento capaz de mostrar os envolvi-
dos no caminho percorrido pela mercado-
ria, ndo estabelece os cuidados praticados
no trato do produto. A embalagem € o
carregamento também ndo garantem que
ele chegue intacto ao consumidor.
Qualificacio — Com base na dificul-
dade, a Ceagesp, junto as Camaras Seto-
riais de Produtos Agropecudrios, da Se-
cretaria de Agricultura e Abastecimento
do Estado de S@o Paulo, passou a desen-
volver um programa de classificacdo de
produtos e padronizacao de embalagens
e rotulagem, de adesdo voluntdria, que tem
sido copiada por diversos Estados. Os pro-
dutos dividem-se por classes, calibres,
coloracdo e defeitos. As embalagens vi-
sam a perda minima, & rotulagem e ao ras-
treamento do produto — no caso do toma-
te, por exemplo, as perdas chegam a 40%

Usudrios contam com cinco bancos dentro do
entreposto



no caminho percorrido pela mercadoria.
E um trabalho longo que ji vem aconte-
cendo hd pelo menos trés anos, envolven-
do desde produtores até varejistas num es-
forgo de conscientizagio. Os pontos-cha-
ve sd30 a visualizagio perfeita do produto
a distancia nas negocia¢des também en-
tre partes distantes fisicamente, a aposen-
tadoria dos “pés-de-cabra”, utilizados na
conferéncia da mercadoria, e a garantia
sobre 0 material a ser recebido. “Grande
€ pequeno — as palavras tém um significa-
do para cada pessoa”, observa Anita Gu-
tierrez, uma das técnicas responsdveis
pelo projeto. O desenvolvimento da lin-
guagem-padrdo tem influéncia direta na
reorganizacio da logistica dos entrepos-
tos e armazens, independente da sua lo-
calizacdo ou disposicdo. Para resolver os
entraves relativos a estrutura fisica, tam-
bém esgotada em recursos elétricos e hi-
dricos, estuda-se a descentralizagio do
ETSP e a adocdo de varias Ceasas na
Grande Sio Paulo, s voltas do novo ro-
doanel, préximo s marginais.

A Ceagesp também estd atenta para
as deficiéncias geradas pela existéncia de
um Universo especifico no entreposto
paulistano. Hg, no ETSP, os mesmos pro-
blemas dos grandes centros urbanos,
como mendigos, criangas desocupadas e

Anita faz palestras para a conscientizagdo de
novos conceitos

famintas. Dessa forma, a companhia viu-
se obrigada a envolver-se em programas
para melhorar a qualidade de vida na sede
paulista.

Governo — Hi mais de dois anos, a
atencdo tem sido voltada para a organiza-
¢do e o comando da Ceagesp. Assim que
passou a ser do governo federal, como par-
te de pagamento pela divida que o Estado
de Sao Paulo adquiriu na esfera orcamen-
tdria, o zumzumzum da privatizagdo mo-
bilizou toda a instituicio, que, com seu

gigantismo, acabou desenvolvendo diver-
sos problemas. Entre eles, o crescimento
desordenado da populag@o dos entrepos-
tos, sobretudo no quadro de funciondrios
e permissiondrios, enquanto 0 espaco per-
maneceu 0 mesmo e, de tal forma, os mol-
des administrativos, que geravam um dé-
ficit de R$ 24 milhdes ao ano. Por outro
lado, armazéns ociosos ilustravam o qua-
dro do mau gerenciamento de suas opera-
coes. A situacdo acabou implicando duas
tentativas frustradas de transferir a com-
panhia para o plano privado.

A modernizacao da Ceagesp tornou-
se prioridade. No sé para que a casa seja
entregue em ordem para os proximos acio-
nistas. Mas, caso ndo seja concluida uma
reforma, enquanto ela ainda for uma ins-
titui¢do publica, mostrar ao novo coman-
do, em conjunto com os principais seg-
mentos envolvidos na questao, um mode-
lo de gerenciamento capaz de fazer a em-
presa funcionar como um relégio. A or-
dem € conquistar interessados e privati-
zé-la, sem que isso acarrete transtornos no
abastecimento da populagio de Sdo Pau-
lo. Para tanto, o quadro de funciondrios
foi enxugado em 50%, os contratos de lo-
cagao e prestacdo de servico regulariza-
dos e revistos, 0s 12 armazéns ociosos ven-
didos e finalizadas as pendéncias com en-
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Pallura, diretor-presidente da Ceagesp: destaque
para programas de capacitacao do produtor,
classificacdo e controle de qualidade de produtos

cargos sociais, IPTU e pendéncias traba-
lhistas. A empresa de consultoria desig-
nada pelo Banco Nacional de Desenvol-
vimento Econdmico e Social (BNDES) di-
vulgard uma avaliacdo paralela que defi-
nird um modelo privatizavel da empresa.
Esse modelo determinara, por exemplo,
se a Ceagesp poderd ser vendida em mo-
dulos ou em sua totalidade.

Novos permissiondrios — S6 hé lu-
gar para um novo permissiondrio na trans-
feréncia do espaco. Para fazer transferén-
cia de boxes ou médulos, os interessados
— cedentes (atual permissiondrio) e futuro
permissiondrio da drea — devem procurar
a Secdo de Atendimento a Permissiona-
rios (SEAPE) da Ceagesp, para retirar o
Impresso de Transferéncia de Area. Com
o impresso preenchido e todos os docu-
mentos necessarios, os interessados de-
vem voltar 2 SEAPE para protocolar o pe-
dido. Depois da formalizacgéo, o pedido

™
e

Estrutura inadequada gera tumulto no irdfego de
carregadores

serd avaliado. Se ndo houver nenhum pro-
blema e todos os documentos estiverem
em ordem, o pedido é deferido em dois
dias. Os interessados sio convocados para
assinar a documentacio e efetuar o paga-
mento da taxa de transferéncia, que € de
seis vezes o valor da remuneracio mensal
do espaco negociado, no caso dos boxes
e modulos dos entrepostos, e de trés ve-
zes, no caso dos varejdes, sacoldes e com-
boios. A taxa de manutencio paga é de
R$ 860,00.

Maigquina x governo — Os permissi-
ondrios, reunidos em uma associacdo
chamada Pré-Ceasa, reivindicam seus di-
reitos como locadores com base nos seus
contratos, como no mercado imobilidrio
comum. Num raciocinio simplista, eles
pretendem tomar parte no processo de
privatiza¢@o, sendo consultados, como os
inquilinos quando questionados priorita-
riamente sobre a intengdo de aquisi¢io
do imével, caso haja intengdo de venda
pelo locatario. Organizados, eles acredi-
tam que poderdo retardar o processo de
privatizacdo ou entdio adquirir parte do
entreposto terminal, dando essa interpre-
tacdo ao contexto, modificando o qua-
dro de que a companhia € quem sempre
estipula as cartas. Hd rumores de que um
lobby imobilidrio quereria tomar parte na
privatizagd@o para depois transferir os pré-
dios do entreposto central. O temor é que
€sSe Processo ocorra erroneamente, em
beneficio de terceiros, prejudicando as
atividades necessdrias ao abastecimento
regional..

Negocio fechado — Através de con-
vénio firmado com o Banco do Brasil, o
cliente da rede de armazenagem da Cea-
gesp pode vender seus produtos em 28 bol-
sas de mercadorias do Pais. Antes do con-

Local abriga uma minigaleria comercial e o famoso restaurante Ceasa

vénio, o produtor tinha apenas o mercado
local para escoar a sua producdo. Agora, .
ao utilizar o armazém da companhia, pode
vendé-lo em leildo eletrénico, com prego
e periodo determinado, o que acaba com
casos de agricultores que nunca recebem
o dinheiro da mercadoria vendida ou sdo
multados por causa de notas fiscais emiti-
das por empresas fantasmas. Se fechar ne-
gbcio, o produtor pagard um percentual
sobre a venda, que varia de acordo com 0
produto comercializado — de 0,5% (soja)
até 2% (arroz beneficiado). Caso o agri-
cultor ndo consiga vender seu produto, nao
terd de desembolsar nada.

Histéria— Ha 31 anos, Sao Paulo as-
sistia ao nascimento da primeira central
de abastecimento do Pais: a Ceagesp. A
criacdo da Ceagesp aconteceu quando 0
Entreposto Sdo Paulo funcionava havia
trés anos. Ele substituiu o Mercado Cen-
tral — pélo de comercializagdo de hortali-
cas desde 1933 —, que causava congestio-
namentos e muito lixo nas ruas do centro.
“Nesses 31 anos, a Ceagesp evoluiu de
mera locadora de espagos para uma insti-
tui¢do que responde por aspectos relevan-
tes do abastecimento por meio de progra-
mas de capacitacio do produtor, classifi-
cagiio e controle de qualidade de produ-
tos”, afirma o atual diretor-presidente da
companhia, Fuad Nassif Pallura.

Presente em todo o Estado, hoje a com-
panhia mantém suas 49 unidades (entre-
postos e armazéns) no Interior, que des-
centralizam o abastecimento, além do en-
treposto terminal da capital. Com todo a
bagagem que adquiriu, além de suas pos-
sibilidades de carregd-la, a companhia
tenta resolver os problemas decorrentes
de seu gigantismo, passando ou nao para
o plano privado. Fd

A Torre do Reldgio é 0
ponto de referéncia




Fundecitrus e
pesquisadores
concentram esforgos no
meétodo de
monitoramento da
mariposa por meio de
feromonio

José Renato de Almeida Prado

bicho furdo, nome popular da

O mariposa Ecdytolopha aurantia-

na, causa prejuizos da ordem de

US$ 50 milhdes ao ano para a citricultu-

ra paulista. Ele destréi o fruto, provocan-

do sua queda e seu apodrecimento. Em

conseqiiéncia disso, o produto nao pode

ser aproveitado para a inddstria e tam-
pouco para 0 CoOnsumo in natura.

Uma nova tecnologia surge para di-
minuir os danos causados pelo inseto.
Pesquisadores da Escola Superior de
Agricultura Luiz de Queiroz (Esalq) e
da Universidade Federal de Vigosa
(UFV), financiados pelo Fundo de De-
fesa da Citricultura (Fundecitrus), des-
cobriram uma maneira de monitorar a
praga, método que pode reduzir em até
50% o volume de pesticidas aplicados
nas lavouras.

Histérico — O bicho furdo foi des-
crito pela primeira vez no Brasil, em
1915, mas ganhou status de praga so-
mente nos anos 90, quando ocorreram
diversos surtos e grandes prejuizos aos
pomares. O aumento populacional do
inseto ¢ atribuido pelos pesquisadores
ao desequilibrio do ecossistema, devi-
do ao uso indiscriminado de produtos
quimicos. Esse desequilibrio, segundo

0s cientistas, provavelmente acabou
com 0s inimigos naturais da praga. A
populag@o do bicho furio tem crescido
principalmente nas regides mais quen-
tes do Estado de Sao Paulo, como Bar-
retos e Sdo José do Rio Preto.

Provocando perda total do fruto ata-
cado, que cai e apodrece, a praga ga-
nhou esse nome porque na sua fase de
lagarta fura o citro e ali se desenvolve,
s6 saindo para se transformar em pupa,
de onde emerge adulta, uma pequena
mariposa de asas escuras salpicadas de
manchas claras. O inseto ataca o0s po-
mares mais intensamente entre os me-
ses de novembro e margo, quando o cli-
ma atinge temperaturas médias de 30°C
e umidade relativa do ar por volta de
70%, consideradas ideais para seu de-
senvolvimento. Os prejuizos na produ-
¢iio sdo calculados em até 1,5 caixa por
pé, dependendo da intensidade do ata-
que das lagartas.

Habitos noturnos — Muitos citri-
cultores confundem as lesdes provoca-
das pelo bicho furdio com as do ataque
da mosca-das-frutas. Os frutos atacados
pela praga tornam-se mais amarelos que
os demais e, na sua maioria, caem. Essa

queda deve-se mais propriamente as in-
feccdes causadas pela penetracdo de
fungos e bactérias por meio do orificio
efetuado pelas lagartas do que por efei-
to direto de seu ataque. O orificio de pe-
netragio da lagarta fica evidente.

A principal diferenca é que o furdo,
depois de penetrar no fruto, lanca ex-
crementos e restos de alimentagdo para
fora. Esse excremento endurece e fica
bem visivel, grudado na abertura da cas-
ca. Outro diferencial, destacado em tra-
balhos do Fundecitrus, é que o local da
fruta atacado pela mosca fica mole e
apodrecido, enquanto o atacado pelo
furfio torna-se endurecido. Além disso,
consegue se desenvolver em frutos ver-
des, ao contrdario da mosca-da-fruta.

As mariposas do bicho furiio tém ha-
bitos crepusculares. Elas depositam 0s
ovos em frutos verdes ou maduros, prin-
cipalmente nos que estdo de um a dois
metros do chio e sempre ao entardecer,
entre 18h e 20h. Por essa razdo, os pes-
quisadores recomendam o controle nes-
se periodo. Os ovos sdo achatados, es-
branquicados, transparentes e visiveis
nas frutas. O ataque aos frutos se dd em
todas as fases da planta, e cada fémea
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chega a por de 150 a 200 ovos durante
toda a vida.

As fémeas comumente colocam so-
mente um ovo por unidade. Pesquisas
revelaram que 65% dos frutos atacados
tinham apenas uma lagarta. Depois do
ataque, nfo existe chance de recupera-
¢do do citro por causa do apodrecimen-
to. Dos ovos saem lagartas medindo
aproximadamente 5 milimetros, que fu-
ram a casca e penetram nos frutos, onde
se desenvolvem, podendo chegar a 18
milimetros. Durante a permanéncia da
praga, que varia de 14 a 30 dias, a la-
garta se alimenta da polpa e elimina ex-
crementos para fora da casca. Normal-
mente, o bicho furdo completa seu ci-
clo de vida em 32 dias.

Inspecoes — Nio ha uma agfo pre-
ventiva conhecida. O que existe sao al-
gumas priticas culturais, como a cata-
cdo dos frutos caidos, que devem ser en-
terrados em uma vala de boa profundi-
dade, o que poderd diminuir a possibili-
dade de infestagOes mais intensas nos
préximos anos. Por isso, a inspecéo do
pomar € muito importante, e as pessoas
incumbidas desse servico, os praguei-
ros, devem estar atentas ao aparecimen-
to das primeiras larvas. O Fundecitrus
orienta que, entre os meses de novem-
bro e marco, as inspe¢des sejam feitas
semanalmente. Nos demais meses do
ano, pelo menos uma vez por més.

Os pragueiros devem observar se ha
frutos atacados, aproveitando a inspe-
¢do feita para outras pragas, como 4ca-
ros da ferrugem e leprose. A inspecio
deve ser feita por amostragem em 1%
do talhdo. Geralmente, os frutos ataca-
dos tém o processo de maturagdo acele-
rado e ficam com coloracio mais inten-
sa que os demais. O momento ideal para
a aplicagdo de defensivos de controle da
praga é antes de a mariposa depositar
0s ovos ou logo apés a postura, quando
a lagarta ainda nao perfurou o fruto.

O controle quimico, biolégico ou fi-
siologico deve ser feito quando cerca de
2% dos frutos do talhdo estiverem ata-
cados. Para a obtenc¢io de resultados sa-
tisfatérios, as pulverizacdes devem ser
feitas ao entardecer, a partir das 17h (ho-
rario preferido pela mariposa para a pos-
tura dos ovos). A aplicacdo do defensi-
vo deve ser feita por cobertura, ou seja,
na planta toda, nos talhdes que apresen-
tam frutos atacados.

Para o combate & praga sdo utiliza-
dos principalmente produtos piretréides,
reguladores de crescimento e produtos
biolégicos. Os pesquisadores aconse-
lham que se dé preferéncia a inseticidas
biol6gicos, como o Bacillus thuringien-
sis (Dipel), que tem apresentado efi-
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Mariposas machoe sdo atraidas por uma armadilha com feromdnio sintético

ciéncia superior a 95% no controle das
lagartas em condi¢des de campo, na
dosagem de 50 g do produto comercial
para 100 litros de dgua. Tudo deve ser
feito com orienta¢do agrondmica. Esse
inseticida € um produto seletivo, sem
efeito sobre predadores e parasitas das
pragas. Preserva a vida silvestre e ndo
apresenta risco para os seres humanos e
demais mamiferos. Quanto mais cedo
for o controle, melhor serd o resultado.

Monitoramento — Saber qual o
momento de aplicar os inseticidas para
controlar o bicho furdo é um dos gran-
des desafios do citricultor. Pesquisado-
res da Escola Superior de Agricultura
Luiz de Queiroz (Esalq) e da Universi-
dade Federal de Vigosa, de Minas Ge-
rais, financiados pelo Fundecitrus, cria-
ram um método de monitoramento da
mariposa por meio do feromonio (“per-
fume” emitido pelas fémeas para atrair
o macho para acasalamento).

O método consiste em uma armadi-
lha adesiva contendo uma pastilha im-
pregnada de feromdnio sintético, subs-
tdncia que atrai as mariposas macho.
Uma camada de cola captura os inse-
tos que entram na armadilha e, com
isso, o citricultor vai poder saber se o
inseto estd presente no pomar e, espe-
cialmente, determinar local e momen-
to exatos de pulverizacdo das arvores,
antes de a praga causar danos as fru-
tas. As “casinhas” devem ser coloca-
das na parte superior da planta. A pas-
tilha funciona como um desodorizador
de ambiente, que libera o feromdnio
aos poucos, sob chuva ou sol.

A tecnologia ainda estd em fase de
registro no Ministério da Agricultura,
em Brasilia. Atualmente, o citricultor
é obrigado a fazer pulverizacdes de pre-
vengdo, aplicando inseticida em todo
o pomar, nas épocas de ocorréncia da
praga. Trata-se de uma medida drasti-

O furdo no seu estdgio “vespa”



Professor Parra, da Esalg, ¢ um dos
pesquisadores envolvidos no projeto

ca e dispendiosa, porque na0 hd como
detectar a presenga do inseto. A con-
segiiéncia € que sdo gastas toneladas
de defensivos, e, mesmo assim, 0 coOn-
trole da praga nio é eficiente. Com o
desenvolvimento do feromOnio, 0S pes-
quisadores consideram que haverd que-
da de pelo menos 50% no uso de de-
fensivos, jd que as pulverizag0es serao
feitas apenas quando constatada a pre-
senga da mariposa no pomar.

“O feroménio sexual desenvolvido
permitird definir quando a praga come-
¢a a aparecer”, comenta o pesquisador
José Roberto Postali Parra, do Depar-
tamento de Entomologia, Fitopatologia
e Zoologia Agricola da Esalq. Segun-
do ele, a substincia foi sintetizada re-
centemente em um trabalho conjunto
entre Esalg, UFV e um laboratério de
Tsukuba no Japido. “Foi sintetizada ain-
da pela Fuji Flavor também no Japao”,
complementa o pesquisador. O produ-
to, conforme Parra, serd comercializa-
do pela Copercitrus e deverd estar dis-
ponivel aos agricultores tdao logo seja
liberado em Brasilia.

Ao todo, quatro pesquisadores de
trés institui¢des trabalharam no proje-
to. José Roberto Parra, da Esalq, ficou
responsdvel pela producio de maripo-
sas em laboratério; José Mauricio Si-
moes Bento, doutorando do mesmo de-
partamento, extraiu o feromonio das
mariposas; Walter Soares Leal, pesqui-
sador de Tsukuba, Japio, transformou
o feroménio em substincia sintética; e
Evaldo Vilela, da Universidade Fede-

Danos e excrementos causados pela praga na
laranja

ral de Vigosa, maior especialista brasi-
leiro no assunto, coordenou o projeto.
A pesquisa, detalha José Roberto Par-
ra, ¢ um exemplo de parceria entre o
setor produtivo e institui¢bes de pes-
quisa, que gera bons resultados para
importantes setores econdmicos do
Pais.

Trabalho recorde — A pesquisa do
feromonio, conforme o Fundecitrus, le-
vou um ano para ser realizada, entre ex-
trair a substincia das fémeas e sinteti-
z4-la em laborat6rio. Um tempo consi-
derado recorde pelos pesquisadores.
Nessa fase, o investimento feito pelo
Fundecitrus foi de R$ 50 mil. Antes de
chegar ao feromdnio, contudo, foram
necessdrios mais outros dois anos de
estudos e mais R$ 150 mil para desco-
brir as principais caracteristicas do bi-
cho furfio, como seu ciclo de vida.

Sabe-se, por enquanto, que uma ar-
madilha é suficiente para monitorar de
5 a 10 hectares. Dependendo da varie-
dade da fruta cultivada, cada hectare
comporta de 280 a 480 arvores. Cada

armadilha dura, em média, 21 dias, e
quando estiver para ser comercializa-
da no mercado custard entre US$ 3,00
e US$ 5,00 a unidade. O feromdnio esta
sendo produzido em Tsukuba, capital
cientifica do Japdo, mesma cidade onde
foi feita a transformaciio do material
natural em sintético para produgdo em
larga escala.

Praticas ajudam no combate —
No combate ao bicho furdo, o citricul-
tor deve aliar ao controle quimico, bio-
l6gico ou fisiolégico algumas priticas
culturais que poderao auxiliar a inter-
romper o ciclo de vida do inseto. Entre
as recomendacgdes contidas em manual
do Fundecitrus, estdo a catagdo dos fru-
tos caidos e o enterramento ou a tritu-
racdo deles. “Coletar os frutos no chio,
caidos devido ao ataque, e os atacados
no pé reduz a infestacio”, comenta Ro-
berto Parra, orientando que, apds a co-
leta, esses frutos devem ser destruidos.

Para diminuir a populagio e os pre-
juizos causados pela praga, o citricul-
tor deve triturar ou enterrar os frutos
atacados. A primeira opg¢do € mais cara,
porque € preciso ter uma mdaquina es-
pecifica para essa finalidade. Enterrar
os frutos atacados no meio das ruas do
pomar € a alternativa mais barata de eli-
minagdo. Mas é importante deixar uma
camada de pelo menos 30 centimetros
de terra sobre eles (alguns falam em até
60 centimetros). Caso contrario, as la-
gartas sobrevivem e podem chegar a su-
perficie, recomegando o ciclo.

Outra medida que pode reduzir a po-
pulacdo da praga é realizar a colheita o
mais rdpido possivel. A mariposa cos-
tuma migrar de talhdes com frutos ma-
duros e velhos para outros com frutos
em fase inicial de maturagdo. Isso pode
acontecer em pomares que tém mais de
uma variedade de citros.

Quando se fala em controle de pra-
gas, o importante € que o citricultor es-
teja sempre atento a seu pomar e as no-
vidades trazidas pela pesquisa. Com a
adocdo de praticas simples e a nova tec-
nologia com as pastilhas de feroménio,
serd possivel daqui por diante um con-
trole mais racional da praga. Fi

) Icantfd‘ié de pragas por meio do f
culturas como maga, milho, cana-
pelo pesquisador Evaldo Vilela, da Uni-

Gerais. “E um método que ndo tem acdo
sobre outras pragas nem prejudica inimi-

Omé io comegou a ser utilizad, .@J.‘j'-
Brasil, em 1994. A técnica, empregada Ay

car, tomate, fumo e coco, foi introduzida ~ to ndo
: . cl
versidade Federal de Vigosa, de Minas € a

Técnica comegou a ser

oz
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Tanto a carne
como as matrizes alcangam boas
cotacoes no mercado

Fdbio de Moraes Hosken
fmhosken.bh@zaz.com.br

qui estd mais uma oportunidade

de negdécio a disposicdo dos em-

presdrios rurais que apresentam
o perfil para esse ramo de atividade pe-
cudria, principalmente para aqueles que
possuem propriedade com area dispo-
nivel (minimo de 150 m?) e dgua de
qualidade, dentre outros fatores que
serdo abordados neste livro. A possi-
bilidade do aproveitamento de instala-
¢oes de suinocultura e avicultura desa-
tivadas € outra vantagem competitiva
e a baixissimos custos. O preco atual
elevado de sua carne e de matrizes gera
boas expectativas com relagio a lucra-
tividade esperada. E uma criagido que
exige pouca drea e mao-de-obra, por-

Uma fémea produz em média dois filhotes por ano, com um bom manejo
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tanto adequada as pequenas proprieda-
des rurais e até 4reas urbanas, desde
que o terreno possua drea disponivel
suficiente e esteja localizado em local
trangiiilo, o que amplia o raio de alcan-
ce social da atividade. Nao hd restri-
¢Oes legais para a instalacdo em pro-
priedades urbanas, caracterizadas por
pagarem Imposto Territorial Urbano
(IPTU), diferentemente das rurais, que
pagam o Imposto Territorial Rural
(IPTR). Atualmente, com o crescimen-
to das cidades, muitas dreas rurais, ocu-
padas por sitios, chécaras e até fazen-
das, tém sido transformadas em urba-
nas. Entretanto, os locais sdo adequa-
dos, e o ambiente ainda se aproxima
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muito do meio rural.

Nos criatérios de pacas com finali-
dade econdmica, utilizaremos uma tec-
nologia de criacdo que exige um maior
grau de adaptacd@o dos espécimes ao ca-
tiveiro, através de técnicas semelhantes
as utilizadas com os animais domésticos.

Virios sistemas vém sendo propos-
tos e, dependendo das condigdes do lo-
cal disponivel, cada qual € preferivel e
apresenta suas vantagens ou ndo. Utili-
zar as espécies da fauna silvestre brasi-
leira exige critérios que permitam com-
patibilizar a preservagdo com o0s exce-

A criagdo em cativeiro € a garantia de sobrevivéncia desta espécie



dentes para a utilizac¢do pelo homem.
A paca é considerada uma excelen-
te candidata a exploracio zootécnica e
4 adaptacdo ao cativeiro, sendo nativa
dos bosques tropicais, desde o sul do
México até o Brasil. Devido a alta qua-
lidade de sua carne, os habitantes des-
sa faixa do continente americano vém
tentando crid-la em cativeiro durante
anos. Essas experiéncias demostraram
que, modificando o comportamento
original durante as fases iniciais da sua
vida, a paca se converte em um animal
socidvel, perdendo sua agressividade.
Vivendo em grupos, em vez de pares,
pode-se aumentar as taxas de reprodu-

¢io, tornando a criagdo uma atividade
rentdvel.

A paca vive, em média, 12 anos em
cativeiro — quando bem manejada e ali-
mentada adequadamente. Existem re-
latos de animais que viveram mais de
20 anos em zooldgicos e criadouros.

O modelo de criagdo adotado no Bra-
sil — e que vem apresentando melhores
resultados — leva em conta dados a res-
peito de sua biologia € um profundo co-
nhecimento no cuidado e no manejo dos
animais. O manejo de pacas efetuado no
Brasil tem variagdes. Alguns criadores
separam um casal por recinto, iSso em
func¢do do comportamento social do ani-

Como a criagdo estd no inicio, a escala de abate
industrial ainda nao foi alcan¢ada

mal. Outros apostam em grupos sociais
de um macho e cinco fémeas. Eles co-
megam COm um par pioneiro e vao agre-
gando as fémeas até formar um moédulo
de reproducao.

Normalmente, ao se separar os ani-
mais — aos trés ou quatro meses de ida-
de —, jd se deve formar novas coldnias
e dar inicio a um grupo social. E essa a
tecnologia recomendada, por apresen-
tar a melhor relacdo custo/beneficio,
abrigar mais matrizes por drea, ter pro-
dutividade superior e, conseqliente-
mente, maior viabilidade econémica.
Desenvolvida no Panama, a tecnologia
é denominada sistema intensivo € en-
contrard maior aplicabilidade no Bra-
sil, inclusive sendo modular, aprovei-
tando, com muita eficiéncia, baixos
custos, pocilgas e avidrios. Fi

VANTAGENS DA
CRIAGAO

@ Baixo custo de implantagdo: insta-
lagdes simples; animais disponiveis para
serem capturados na natureza, inclusive
correndo riscos de serem dizimados por ca-
¢adores, queimadas e desmatamentos;
aproveitamento de instalagdes existentes
na propriedade, como pocilgas e avidrios.

@ Baixo custo operacional: necessi-
dade de pouca méo-de-obra. Manejo faci-
litado.

® Alimentagdo: a alimentagdo em sua
maioria feita de frutas, grdaos e tubérculos
e pode ser complementada com ragdo con-
centrada para coelhos ou cobaias. Em mui-

tas propriedades, é comum observarmos o
desperdicio de vdrias frutas nos pomares.
Com a criagdo de pacas, ndo hd esse des-
perdicio e sim aproveitamento.

@ Elevado rendimento de carcaga: ren-
dimento de 70%. Isso significa o quanto pesa
a carcaga (animal sem cabega, visceras e pa-
tas retiradas durante o abate). O couro per-
manece na carcaga, determinando esse alto
rendimento. O abate é simples e facilitado por
ser um animal de pequeno porte, podendo,
inclusive, ser realizado na propriedade.

® Sanidade: rusticidade e alta resistén-
cia a doengas.

@ Mercado em expansé@o: a carne de
paca tem demanda crescente por suas quali-
dades excepcionais. O interesse por essa cri-
agdo tem sido grande, e muitos produtores

rurais estdo ingressando na atividade, o
que determina uma grande procura por
matrizes e reprodutores para formarem
novos plantéis.
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raminea perene que ajudou a de-
Gsenvolver a pecudria de corte no

Brasil Central, nos anos 50 e 60,
a brachidria est4 se espalhando agora para
todas as regides do Pais, inclusive em
Estados de clima subtropical e tempe-
rado. Com a vantagem de se adaptar bem
também em solos menos férteis e are-
nosos, possui extraordindria resisténcia
a seca, mantendo-se verde durante todo
o periodo seco. Resiste ainda muito bem
ao frio, ao fogo e ao pisoteio e tolera a
umidade excessiva. Origindria da Afri-
ca, a forrageira teria chegado ao Brasil
no inicio do século XX. No entanto, se-
gundo o professor Paulo Carvalho, do
Departamento de Plantas Forrageiras e
Agrometeorologia, da Faculdade de
Agronomia da UFRGS, as primeiras se-
mentes de brachidria chegaram ao Bra-
sil nas camas dos navios negreiros, pois
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era abundante no leste africano. Carva-
lho observa, no entanto, que foi através
de um trabalho desenvolvido pela Em-
brapa Gado de Corte de Campo Gran-
de/MS que as brachidrias foram difun-
didas comercialmente no Brasil. “Essa
coleta, feita diretamente na Africa, mu-
dou a histéria das pastagens no Pais”,
assegura Carvalho.

O diretor técnico da Central Riogran-
dense de Sementes (CRA) de Eldorado
do Sul/RS, Vitor Kuhn, diz que as ven-
das de sementes de brachidrias aumen-
tam de 20% a 40% por ano. Ele observa
que a pastagem, de bom valor nutritivo,
tem a vantagem de engordar até quatro
animais por hectare, com custo menor
de manejo. “Além disso, as brachidrias
sdo menos exigentes em relacdo a ferti-
lidade do solo”, salienta o técnico. A
época de semeadura € de setembro a no-

vembro, com densidade de 13 a 15 qui-
los de sementes por hectare em média.
Sdo utilizadas para pastejo direto.
Brachidria decumbens — Trata-se
de uma graminea tropical perene de ha-
bito de crescimento decumbente rizoma-
toso, com estoldes que enraizam nos
nés, conferindo grande capacidade em
cobrir o solo e muita agressividade. Tem
origem em Uganda, na Africa Tropical.
Pode ser utilizada em éreas de fertilida-
de inferior 4 da brizantha. E indicada
para terrenos acidentados. Adaptada as
condigdes do Centro-Oeste e dos trépi-
cos brasileiros. E considerada, entre as
braquidrias, a mais resistente.
Brachidria brizantha — De hébito
de crescimento cespitoso, extremamen-
te agressiva, de porte alto, que varia de
1,5 a 2,5 metros de altura. Muito difun-
dida no Centro-Oeste, sendo a base da

Brachidria brizantha

pecudria de corte dos Estados do Mato
Grosso, Mato Grosso do Sul e Goiis.
Tomou o lugar do colonido, jd que é
menos exigente em fertilidade. E reco-
mendada para manter altos niveis de
producio de forragem. Vegeta tanto em
solos secos como em timidos. E bas-
tante palatiavel e muito bem aceita pe-
los animais.

Brachidria humidicula — Grami-
nea perene de hdbito de crescimento
cespitoso, pode alcancar até um metro
de altura, dependendo das condigdes de
fertilidade do solo, com origem na Afri-
ca Equatorial. Das braquidrias, é a que
mais se adapta ao excesso de umidade
e a solos mal drenados, suportando pe-
riodos de encharcamento mais prolon-
gados. Em dreas frias, prefere dreas bai-
xas e mal drenadas. Muito bem aceita
por eqiiinos. i

Sistema Renovacao de Pastagens Monsanto. O gado agradece em peso.

P T To—
b

aTE 1,0 ke /U.A./DIA.

MAIS PESO VIVO POR HECTARE:

B

T g

e e

DE 6 A 12 MESES.

g REDUGAO DO TEMPO DE ABATE:

M BN T IR B S T

e "
g f AUMENTO DE LOTAGAO: ;
|| WESUA/HA |
. =

RENOVAGAO DE PASTAGENS SE FAZ
com PLanTIO DIRETO. E PLANTIO
DIRETO £ cOM ROUNDUP.

RENOVAGAO EM MENOS TEMPO:
DE 35 A 45 DIAS ANTES.

B,

e

R A i B o i AL M e R s BB

Solicite o folneto sobre os Sistemas
Integragdo Agricultura e Pecudria e
Renovagdo de Pastagens Monsanto
através do MAC - Monsanto Atendimento
ao Cliente: 0800-156242.

Produto agricala. Consulte sempre um Engenheiro Agronomo. Leia atentamente o rotulo e a bula.

Divulgagiio

A GRANJA - 59




arece até que as atribulacdes do Mer-

cosul em matéria de intercimbio co-

mercial nio tém limites. A possibili-
dade de que o Brasil aplique tarifas compen-
satérias para produtos lacteos importados da
Argentina gerou profundo mal-estar no se-
tor. Luis Jullier, presidente da Milkaut S.A.,
uma das empresas questionadas, afirmou que
“0 governo tem de tomar isto como uma ques-
tdo nacional e ndo como um erro que algu-
mas empresas argentinas tenham cometido.
Com essas tarifas, ninguém vai poder expor-
tar para o Brasil, o que seria catastrofico”.
Alfredo Williner, da mesma empresa, expli-
cou que “os percentuais compensatérios que
o Brasil pensa aplicar nao sdo uniformes.
Além disso, é necessirio que se€ comprove
que efetivamente existiu dumping e, em se-
gundo lugar, que essa pratica tenha ocasio-
nado danos a inddstria brasileira. Nés nao
temos gerado dano com nossa operacio, a

A crise gerada pela doenca da vaca louca
no Velho Continente esconde oportunidades
€ ameacas para as nagdes do Mercosul. Se a
baixa abrupta no consumo aparece como um
elemento extremamente negativo para a Ar-
gentina, o Brasil e o Uruguai, gera, por outro
lado, dois fendmenos claramente atrativos. Por
um lado, existe a possibilidade de aumentar
as exportagoes de farinha de soja, trazer a proi-
bicdo vigente na Europa para a farinha de os-
sos. Por outro lado, esse problema da carne
comega a se dissipar: “Creio que passamos
pelo pico da crise. Néo tenho didvidas de que
o consumidor europeu tem claro que nem to-
das as carnes sdo iguais. Além disso, creio que
ndo ha mais dividas de que os problemas se
originaram exclusivamente da carne produzi-
da em seu préprio continente”, afirmou Mi-
guel Gorelik, diretor do frigorifico Quickfood.

Nefidas de fvgentine

Nova polémica nos lacteos

Previsivel

Mike Moore, titular da Organizacao Mun-
dial de Comércio, passou por Buenos Aires e
deixou bem claro que sua gestio estd mais fo-
calizada na liberacdo do comércio de produ-
tos industrializados do que na redugio dos sub-
sidios para a producao primdria. Perante os
questionamentos, Moore respondeu que “‘se ha
queixas vinculadas a injusticas do sistema, isso
se deve resolver na negociacdo”. Para com-
pletar, hé indicios de que a demorada Rodada

| do Milénio nao serd realizada em 2001,

Fotos: A Granja

investigacdo levada adiante pelo Decom
ocorreu em outra época, quando 0s precos
internacionais estavam muito baixos”. Willi-
ner reconheceu que alguns indicios estariam
indicando erros das empresas, “porém nao os
percentuais que estdo sendo anunciados”. De
qualquer forma, o Mercosul estd muito lon-
ge de manter uma coesio.

Durante o més de novembro, foi realizada
a primeira venda de carne de novilhos para a
Europa através de cortes especiais. Uma leva
desse tipo de carne, proveniente da Estincia
Las Curiosas, de Avia Tarai, no Chaco, foi
embalada no frigorifico Hughes, na provincia
de Santa Fé, tendo como destino final a ca-
deia de supermercados mais importante da
Holanda: Albert Heijn. De resto, essa impor-
tante empresa j4 tem contratos com outros cria-
térios argentinos e se caracteriza por adquirir
cortes provenientes de fazendas que engordam
animais a pasto, sem uso de aditivos. Esses
amantes da carne natural exigem carne de ex-
celente aparéncia para todos os contratos. Es-
sas compras demonstram que existem nichos
de alto valor na Europa, que perfeitamente po-
dem ser explorados pelos produtores brasilei-
ros e argenti-
nos, em fun-
cdo dos méto-
dos tradicio-
nais de cria-
cdo. Isso ndo
invalida o en-
gorde por
confinamen-
to, mas de-
monstra que
copiar recei- [
tas de fora '
nao € o Unico
caminho.

Mercado

www.revistachacra.com.ar

TRIGO

Os estoques mundiais se-
guem baixando para cerca de
100 milhdes de toneladas.
Além disso, verificam-se pro-
blemas de qualidade na Aus-
trdlia e na Unido Européia. A
colheita argentina, que se fa-
zia pensar em rendimentos ex-
celentes no inicio, dard lugar
a uma produg¢do apenas nor-
mal, em conseqiiéncia do ata-
que de doengas, entre elas o
fusariun.

SOJA

A maior demanda prevista
de farinha de soja como con-
seqiiéncia dos problemas cau-
sados pela vaca louca na Eu-
ropa elevou as cotizagdes da
oleaginosa, que chegaram a
US$ 200,00 a tonelada no ini-
cio de dezembro. Os prognés-
ticos para a colheita se man-
tém em cerca de 24 milhdes de
toneladas, bem maior do que a
anterior.

NOVILHO

Os indicadores mostram
que o processo de retengio,
iniciado em 1998, foi interrom-
pido em 2000. O estoque de
gado atual ndo passa dos 50
milhdes de cabegas. Os pregos
no mercado se mantém relati-
vamente altos, levando-se em
conta que a oferta € abundan-
te. De todos os modos, a pri-
meira semana de dezembro re-
gistrou um retrocesso de 7%.

LEITE

A produgiio continua cain-
do. O acumulado no terceiro
trimestre indica uma queda de
89, apesar de nao se observar
melhoras notdveis no preco ao
produtor. O mercado interna-
cional se mantém firme e em
plano local as perspectivas
para 20001 sdo mais otimistas,
apenas aplacadas pela decisao
brasileira de impor taxas espe-
ciais para a importagao de pro-
dutos lacteos argentinos.
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MEIO AMBIENTE

s Peritos judiciais:
< ?” >’ um perigo potencial

José Mauricio de Toledo Murgel

Diretor do IRMA - Instituto Rural de Meio Ambiente

Fone/Fax: (14) 624-4771 / E-mail: jmmurgel@irma.eng.br / site: http://fwww.irma.eng.br

as agdes civis publicas, existe a

figura de perito judicial, cuja fun-

¢do é relatar ao julgador o aspec-
to técnico da acdo. Esse tipo de assessor
existe em todas as acdes que envolvem
aspectos técnicos. A fundamental dife-
renga é a forma de pagamento desse pro-
fissional.

O ideal seria que a justica dispuses-
se de recursos para pagar o servigo des-
ses profissionais e levasse, ao fim da
lide, a débito do perdedor. Nao existem
recursos para isso, e essa forma € im-
praticdvel. Outra maneira, sugerida por
alguns, € que esses peritos fossem fun-
ciondrios piblicos da Justi¢a; imprati-
caveis, as acOes tém diferentes aspectos
técnicos, exigindo centenas de profissio-
nais habilitados, quimicos , agrénomos,
bidlogos, topografos, etc.etc.

A maneira encontrada, nas acdes or-
dindrias, € o depdésito prévio a ser feito
pelo autor da agéo, para acerto final le-
vado a débito do perdedor, por ocasiao
da execucao da sentenca. O perito rece-
be a vista, logo apds a entrega do laudo
pericial, por liberagdo de saque feito
pelo juiz da causa.

A maneira seria perfeita ndo fosse
pela excecdo imposta pela “Acdo Civil
Piblica”, onde o autor é o Ministério
Piblico. A lei federal 7.347/85, que dis-
ciplinou a Agdo Civil Pdblica, diz em
seu artigo 18:

“Art. 18 — Nas acoes de que trata esta
lei, ndo havera adiantamento de custas,
emolumentos, honordrios periciais e
qualquer outras despesas, nem a conde-
nagdo da associacdo autora, salvo com-
provada mé-fé, em honordrios de advo-
gado, custas e despesas processuais’.

Este artigo ja foi modificado do seu
texto original, mas ainda merece repa-
ros. Na pritica, ao dizer que a associa-
¢ao autora, Ministério Pdblico ou ndo,
nio faz adiantamento de custas, emolu-
mentos, honorérios periciais nem a con-
denac¢do de honorérios de advogado e
despesas processuais, estd se fazendo
cortesia com o chapéu alheio. Que o
governo, pela presente lei, abra mao de
custas e emolumentos, estd desobrigan-
do pelo que é seu, mas as outras benes-
ses custam, as vezes, caro, e hd pessoas
gue podem ser inocentes. Vejamos:

1. Honordrios periciais: Esse € o
ponto mais perigoso e que deveria ser
objeto de pronta reforma. E evidente que
o perito judicial, nesse caso como pro-

fissional auténomo, merece 0 pagamen-
to pelo seu servigo. Ndo havendo dep6-
sito prévio a ser levantado, esses hono-
rdrios serdo pagos ao fim das lides. Sabe-
se que essas acdes quase sempre envol-
vem questdes constitucionais e de apli-
cabilidade, o que as leva para o Supre-
mo e Superior Tribunais Federais e po-
dem demorar dezenas de anos para che-
gar ao seu término. Até 14, o perito ju-
dicial ndo recebe nada pelo seu traba-
lho. Caso o autor perca, deverd ressar-
cir o perito, salvo se for o Ministério
Piblico que ndo dispde de verba; nesse
caso, o perito recebe uma certiddo de
crédito para entrar em juizo contra o Es-
tado; mais alguns anos de espera para
receber um “‘precatdrio” que até poderd
ser pago... Outro ponto, e pior, do atual
sistema é a tentagdo que o perito judici-
al possa ter, para dar razao ao Ministé-
rio Pdblico, mesmo conta seu conven-
cimento, para poder receber da parte
perdedora, ji que, mesmo perdendo, o
Ministério Piblico ndo paga!

2. Honorarios de advogado: Esse
€ outro ponto injusto do artigo18. Mes-
mo tendo razdo e ganhando a acdo, o
réu € obrigado a pagar pelo seu advoga-
do, salvo por comprovada ma-fé, quan-
do, em outros tipos de agdo, o perdedor
paga o advogado da outra parte. No nos-
S0 caso, a agricultura, onde centenas de
acdes civis publicas sdo propostas, as
vezes por histericologistas de plantdo,
sem nenhum embasamento técnico ou
juridico, o agricultor é obrigado a con-
tratar um advogado para se defender e,
mesmo ganhando, é obrigado a intime-
ras despesas com honorérios profissio-
nais. J4 a associagdo autora faz a denin-
cia ao Ministério Piblico e fica como
observadora, ndo tendo a perder por sua
denincia infundada.

Urge modificar o sistema para que
ndo se pratiquem injusticas. Uma suges-
tdo; quando o Ministério Piblico ganha,
o perdedor sempre € condenado a pagar
uma multa que vai para um fundo; nes-
se caso, com essa verba, o Ministério
Piblico, se autor, deve arcar com 0S
adiantamentos de honorarios periciais e
custas, arcando, ao final, se perdedor,
com os honordrios advocaticios da par-
te vencedora. Assim, acabaremos com
dentincias vazias e infundadas, propos-
tas, quase sempre, para prejudicar 0s
proprietirios de terra pelos inocentes
uteis ou pela rangosa esquerda! Fa



Plantio direto na palha,
a agricultura do 3° milénio

Produtores
preparados para
enfrentar novos desafios
ddao um testemunho
de por que esse sistema
¢ a principal ferramenta
da agricultura
moderna

Luiz Carlos Roos
Eng® agr®, agropecuarista e vice-presidente
da Fundagdo MS

os anos 70, quando se iniciou o
N Plantio Direto no Brasil através
do pioneirismo de Herbert
Bartz, em Roldndia/PR (1972), e logo a

seguir por Frank Dijkstra e Manoel Hen-
rique Pereira (1976), tudo estava por ser

feito. Foram esses trés produtores que
trabalharam para que o Plantio Direto
na Palha chegasse aos dias de hoje.
Também nesse periodo houve o ini-
cio da ocupagdo do Centro-Oeste brasi-
leiro pela agricultura, e, nos anos 80,
essa grande regido comecou a pritica do

Plantio Direto. No inicio, tentadvamos co-
piar o que os pioneiros estavam fazen-
do. Muito se acertou, mas grandes fo-
ram os erros.

O Centro-Oeste brasileiro € a tnica
drea agricultivel do mundo que ainda
possui disponibilidade de expansédo da

"Compadyre, -
odugdio e
impim do sdo

0s me
frutos da terra."

i
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agricultura e da pecudria em grande es-
cala e, com certeza, sera o celeiro mun-
dial. Temos nessa grande regido um cli-
ma tropical e solos com boa estrutura-
¢do inicial, mas fracos em fertilidade,
com periodos de chuvas bem definidos
— porém com veranicos. Conhecemos
os efeitos dos fendmenos “El Nifio” e
“La Nifia”, que ora trazem excesso de
chuvas, ora trazem a falta de chuvas. Sa-
bemos que em muitas situacdes a reten-
cdo de d4gua no solo € fraca (teor de ma-
téria orgédnica muito baixa). Somos co-
nhecedores dos efeitos erosivos causa-
dos pelas chuvas torrenciais que costu-
mam cair nessa regido, além de um pe-
riodo de muito vento na época das se-
cas (erosdo edlica). Temos a nosso fa-
vor uma intensidade luminosa e uma
grande 4rea que ndo sofre com os efei-
tos do frio (geadas), porém nessas dreas
s6 € possivel agricultura irrigada nesse
periodo (inverno). Tem-se praticado
agricultura de outono (safrinha — milho,
sorgo, algoddo, milheto, tomate indus-
trial, etc.) e alguma coisa de primavera
(principalmente produgao de palha para
o Plantio Direto na Palha, reciclagem de
nutrientes e rotacdo de culturas).

Como experiéncia positiva do PD na
Palha, podemos citar que apés a adogio
do sistema nos anos de 1983/84, nossa
média com soja era algo em torno de
2.200 a 2.500 kg/ha e hoje chegamos a
médias de 3.300 a 3.600 kg/ha, com pi-
cos de 4.000 a 4.200 kg/ha. Convém
lembrar que esse acréscimo ndo se deu
tinica e exclusivamente ao PD, mas com
certeza 60% desse incremento deve-se
a adogdo do sistema de PD na Palha.

Muito se trabalhou para definir os ni-
veis de fertilidade a que deveriamos che-
gar para adotar o sistema. Hoje, esses
niveis sao bem conhecidos tanto em ma-
cro quanto em micronutrientes.

Os equipamentos evoluiram a tal
ponto que pequenas modificacbes em
nivel de propriedade sdo suficientes para
realizarmos um bom plantio, porque a
industria abracou a causa.

Na minha opinido, o equipamento
mais importante na propriedade hoje é
o pulverizador (especialmente os infor-
matizados), seguido da semeadora, co-
Iheitadeira e por dltimo o trator. Isso nos
mostra que a mudanca foi radical. Te-
mos de salientar a futura importincia
que terd a agricultura de precisao, tor-
nando o sistema mais econémico e ren-
tavel.

Outro sistema que estd muito em
moda no Brasil Central € a integracdo
agricultura—pecudria (especialmente pe-
cudria bovina de corte). Esse sistema
visa a recuperacao das pastagens degra-
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A irrigagdo ¢ uma das
tecnologias associadas ao
PD com sucesso

dadas com a introdu-
¢do da agricultura na
forma de Plantio Dire-
to sobre as pastagens,
principalmente com
soja. Cabe salientar
que a recuperacao das
pastagens degradadas,
e nao a recuperacio de
solos degradados (solo
erodido, baixa fertili-
dade, etc.), é um siste-
ma que visa a aprovei-
tar a estruturagdo do solo deixado pelas
gramineas das pastagens. Em alguns ca-
s0s, tem-se praticado a introdug@o de le-
guminosas (leucena, stylosantes, guan-
du, etc.) na forma de PD com bons re-
sultados.

Outro fator muito importante foi a
pesquisa desenvolvida pelas entidades
privadas (Fundagdes ABC, MS, Chapa-
dao, MT, Vegetal, Triangulo, Cerrado,
etc.), 6rgios publicos (Embrapa, Iapar,
Empaer, etc.) e outros. De modo geral,
todo técnico brasileiro tem aceito de
bom grado o sistema, salvo raras exce-
coes.

O personagem mais importante do
sistema € o produtor rural, tanto o pe-
queno quanto o grande, que acreditou e
trabalhou para o sistema dar certo. Com
certeza, esses agricultores irdo sobrevi-
ver a sele¢dio que estd ocorrendo na
agropecudria brasileira, diante da globa-
lizagdo da nossa economia.

Acredito ser mais que oportuna a rea-
lizagdo de um programa nacional de fo-
mento ao PD na Palha por parte dos
governantes federais, estaduais e muni-
cipais, pois esse sistema € o tnico vid-
vel para as condigdes de clima e solo
deste Brasil.

Muito se tem feito em prol dessa
meta: novas cultivares, novos insumos,
novas técnicas, etc. Temos alguns pro-
blemas que estdo nos preocupando no
momento, tais como nematéide do cis-
to, percevejo castanho, tamandud-da-
soja, bicudo do algod@o, lagartas resis-
tentes, doencgas fingicas, plantas dani-
nhas resistentes, materiais transgénicos,
entre outros. Temos muito trabalho de
pesquisa pela frente, mas todos sao pas-
siveis de solugdo.

E preciso investir nos agricultores,
dando énfase as novas gerag0es, mos-

trando a eles a necessidade de conscien-
tizagdo sobre sua missdao como produto-
res, fornecer-lhes tecnologias adequa-
das, programas de fomento a agricultu-
raem PD e, em especial, ter em mente a
consciéncia da preservacdo ambiental
(recursos naturais).

Ainda n@o nos é possivel a pritica
da agricultura orgdnica em grandes ex-
tensdes, mas o PD na Palha, apesar do
uso intensivo de defensivos agricolas, é
o método que menos agride o meio am-
biente. Contribui para a sua preserva-
¢do, tornando a agricultura vidvel eco-
nomicamente, estabelecendo padroes de
qualidade e satdde, restaurando a vida
nos solos (reconstituindo a flora, a fau-
na, a macro e a microporosidade) em ni-
veis que com plantio convencional ja-
mais conseguiriamos.

Com a globalizagdo da economia
mundial, o produtor rural necessita de
um sistema de plantio que possa dimi-
nuir os riscos de sua atividade, e o PD €
o sistema mais vidvel que se conhece até
o presente momento. Acredito que a
agricultura do 3° milénio ird galgar suas
expectativas em cima do sistema de PD
na Palha (palha, commodity do futuro).
Se isso niio fosse verdade, os demais
pafses do mundo ndo estariam vindo
para o Brasil conhecer o sistema para
tentar adapta-lo as suas condigdes.

O plantio convencional foi e € uma
tecnologia originaria dos paises de cli-
ma temperado, totalmente destoada da
realidade brasileira. O sistema de Plan-
tio Direto na Palha é o tnico em nivel
mundial que se adapta a realidade bra-
sileira. Tamanha ¢ a verdade, que em
menos de 30 anos de existéncia no Pais,
colocou todo o sistema de plantio con-
vencional importado de outros paises em
Xeque-mate.



A visao do jovem
agricultor

Ivan Carlos Bohrz
Eng. agronomo, gerente téc-administrativo da
Agropec. Trés Irmaos,
presidente do Clube Amigos da Terra de
1birubd/RS

Aagricultura jd passou e ainda passa
por mudangas, com o surgimento de
novas técnicas e novas maneiras de pra-
ticd-la em harmonia com a natureza, atra-
vés do Plantio Direto na Palha. Associa-
dos ao PD, pode-se empregar a diversi-
ficacdo de atividades, a rotagao de cultu-
ras, a irrigacdo em dreas problemdticas
em relagdo ao clima, o controle de cus-
tos com o uso da informatica, o trabalho
em grupos familiares e a parceria com
outros grupos e empresas. Assim, a vi-
sdo do jovem produtor rural para o desa-
fio da Agricultura do 3° milénio é a pra-

tica coerente da agricultura sem afetar o
meio no qual ela estd inserida, contro-
lando os custos e aumentando a rentabi-
lidade da atividade agricola.

O Plantio Direto como ferramenta
principal na pritica da agricultura mo-
derna esta diretamente vinculado & diver-
sificacdo de atividades. A suinocultura e
a bovinocultura de leite e de corte per-
mitem que a propriedade tenha giro de
capital a cada més do ano. Além disso,
podem-se aproveitar os dejetos dos ani-
mais como adubagdo organica.

Além da diversificacio de atividades,
¢é necessdria a pratica da rotacdo de cul-
turas para o sucesso do Plantio Direto.
Na rotagiio de culturas, entram a soja, o
milho, o trigo, a cevada, a aveia preta, o
nabo forrageiro, a ervilhaca e o feijdo
preto. Porém, para a producdo de algu-
mas dessas culturas, existem alguns pro-
blemas relacionados ao clima. Devido a
isso, associa-se a irrigacdo através de
Pivd Central, que funciona como o se-
guro na produgdo. No entanto, a irriga-
cdo exige altos investimentos, mas com
retorno garantido, fazendo surgir também
uma nova atividade, o
plantio de milho para a |
producdo de semente, em
parceria com empresas do
género. Consegue-se as-
sim manter uma renda es-
tdvel no decorrer dos
anos, dando sustentagdo
financeira & propriedade.

Outro ponto impor-
tante para o sucesso da
agricultura consiste no
trabalho em grupos fami-
liares. Nesse processo,
cada integrante da fami-

PD: sucesso estd atrelado a
rotagdo de culturas

lia tem suas atribui¢Ges e € peca-chave
para o bom funcionamento e gerencia-
mento da propriedade. Além disso, a in-
formdtica e os controles de custos, como
ferramentas gerenciais, passam a ser fun-
damentais para a lucratividade e a renta-
bilidade das atividades agricolas.

A visio do jovem produtor rural para
o desafio da agricultura do 3° milénio
deve ser voltada para o trabalho em har-
monia com a natureza e para o uso do
Plantio Direto, associando a isso a diver-
sificacdo, a rotagéo de culturas e, se pos-
sivel, a irrigacdo. Sempre com o objeti-
vo de buscar a maior lucratividade por
drea, com o planejamento e o uso de tec-
nologia de ponta, a fim de mudar as re-
ceitas, que eram sempre no final das sa-
fras, para bimestrais ou mensais. Asso-
ciando isso ao controle adequado de cus-
tos e melhorando assim o gerenciamento
da propriedade. Dessa maneira, € possi-
vel melhorar e aprimorar a atividade agri-
cola, tornando-a competitiva para os de-
safios do 3° milénio. Depoimentos apre-
sentados no 7° Encontro Nacional de
Plantio Direto na Palha. Ei

RANCHO
CENTAURUS
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Governo adota
medidas para
a entressafra

Carlos Alberto Widonsck
*artigo com informacoes

disponiveis até 18/12

P arecem estar surtindo
efeito as medidas ado-
tadas pelo governo para evi-
tar a falta de dlcool na entres-
safra e conter uma possivel
alta de preco. Uma delas foi
a autorizacdo dada a Petro-
bras para comprar 600 mi-
lhoes de litros de dlcool, sen-
do 300 milhdes do Nordeste
e o restante de importagdes.
Preocupada em melhorar a
qualidade do ar, a cidade de
Curitiba devera ser a pionei-
ra no uso de dlcool anidro
misturado ao dleo diesel, a
base de 8%. De acordo com
a Coligacdo das Entidades
Produtores de Actcar e Al-
cool de Sdo Paulo, em prin-
cipio serdo 30 6nibus urba-
nos, devendo atingir até o fim
de 2001 toda a frota de 2.600
veiculos. So esse teste acar-
retard uma diminuicdo de

carbono na atmosfera da or-
dem de 124 toneladas. Com a
perspectiva de novos leildes
de dlcool pelo governo e a

queda das cotagdes no merca--

do internacional do petrdleo,
os vencimentos futuros de
marc¢o e maio de 2001 de 4l-
cool anidro cairam, sO na
semana (7/12 a 13/12), pa-
ra R$ 739/m?® (2,97%) e
R$ 750/m3 (3,06%) respecti-
vamente. Quanto ao mercado
de agticar, de acordo com o le-
vantamento dos precos da
ESALQ, nota-se que os mes-
mos estdo 20% mais altos que
o do ano passado, tomando-
se como base o inicio do més
de dezembro, refletindo a
menor oferta de agtcar no
mercado. E importante obser-
var que, para quem esta fazen-
do uma operacdo de hedge
(protegiio de preco), usando o
vencimento de maio de 2001
cotado a US$ 11,88/saca
(13/12), o dltimo dia de nego-
ciacido do vencimento futuro
de maio de 2001 na BM&F é
23 de abril. Portanto, inicio de
safra ou fim de entressafra, de-
pendendo da varidvel clima.

Exporta foes
em alt

Fabiana S. Perobelli
*artigo com informagées

disponiveis até 18/12

Indicador Esalg/BM&F

seguiu, de 7 a 13 de
dezembro, a trajetdria de alta
dos precos e fechou em
13/12 a R$ 0,9756/1p. O in-
dicador de precos a vista
do mercado Internacional —
o Cotton Outlook A — tam-
bém seguiu trajetéria de al-
ta e fechou em 13/12 a

US$ 0,6595/1p. Como jé re-
velado pelos relatérios do
USDA, o quadro para a safra
2000/01 serd de pregos em
alta, mostrando-se assim
numa boa oportunidade para
os produtores nacionais, ji
que € esperada uma elevagdo
da produg@o interna. Segun-
do o dltimo relatério da Co-
nab, a producgio da safra 99/
00 foi de 700 mil toneladas,
e para 00/01 sdo esperadas
em torno de 812 mil tonela-
das. Com esse quadro, os pro-
dutores estdo se antecipando
e fixando negbcios para ex-
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ALGODAO

portacdo, como pode ser no-
tado.

Até o dia 14/12 foram re-
gistradas 86 mil toneladas

para a safra 00/01. Se con-
siderados os valores da Co-
nab, ji se negociou cerca de
10% da mesma.

Oferta e Demanda
Dados

Produgao

Consumo
Exportagoes
Estoques Finais
indice A*

“Expresso em US$ cents/libra-peso
Fonte: ICAC

Mundial de Algodao

MilhGes de Toneladas
1999/2000

18,95

19,69

6,07

8,77

52,80

2000/2001
18,63
19,84

6,14
7,56
66,00

2001/2002
19,66
20,23

6,39
6,99
73,00

RESUMO DAS EXPORTACOES DE ALGODAO REGISTRADAS NA BM&F (DE 19/1/2000 A 14/12/2000 — EM TONELADAS)

Bahia Goias Mato Grosso | Mato G. do Sul | Minas Gerais So Paulo Parana Oulros Total
1999/2000 3.127 2.285 16.786 3.811 2.426 800 - 372 29.607
2000/2001 - 3.430 71.619 6.932 1.890 - 1.400 1.500 86.771
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Luiz Claudio Caffagni
*artigo com informagoes
disponiveis até 18/12

m meados de dezembro
foi reportada a expor-
tac@o de 80 mil toneladas de
milho brasileiro por uma
grande cooperativa do Para-
nd, mostrando que, se a pa-
ridade de exportagdo permi-
tir, a venda no mercado in-
ternacional pode ser uma
boa alternativa. Deve-se re-
cordar que a menos de dois
meses OS pregos internos
estavam acima da paridade
de importacdo, pois a entra-
da de mercadoria transgéni-
ca apresentava diversas res-
tricdes de rastreabilidade.
Para a préxima safra,
toda a atengdo deve estar
voltada para o regime de
chuvas nas regides produto-
ras de milho precoce, uma
vez que o atual estd-
gio de desenvolvi-
mento dessas lavou-
ras necessita umida-
de homogénea e a
variagio determina-
rd os volumes a se-
rem ofertados jd no
final de janeiro. A
oferta de milho pre-

— [ e ]
Aquecimento da demanda

coce exerce pouca influéncia
no contrato futuro da BM&F
de janeiro/01, pois o periodo
de entrega inicia-se em 2/1 e
se estende até 18/1, ou seja,
apenas mercadorias armaze-
nadas no CNAGA em Suma-
ré/SP durante aquele periodo
podem fazer parte da entre-
ga. Os préximos vencimentos
do milho na BM&F fecharam
em 14/12 a US$ 5,09/sc —
janeiro/01; a US$ 4,80/sc —
marco/01 e a US$ 4,75/sc —
maio/01.

As exportacdes de frango
em novembro voltaram a apre-
sentar aumento no volume em
14% sobre outubro/00 e 76%
sobre novembro/99. O aqueci-
mento das vendas externas de
aves e suinos, geradas também
pelo problema da *“vaca louca”,
podem contribuir para a dimi-
nuicio dos excedentes de mi-
lho previstos para essa safra.

A Granja

Procura por hedge aumenta na BM&F

Sérgio Beczkowski
*artigo com informagodes
disponiveis até 18/12

mercado de café seguiu
uma trajetéria de que-
da no periodo de 1 a 13 de
dezembro. Nessa data, as co-
tacOes no mercado fisico foram
de R$ 131/saca para o tipo
Bica 6 dura, de R$ 102/saca
para o Bica rio 7 e de R$ 73/
saca para o Conillon 7. Segun-
do analistas, parece nio haver
noticias que déem fundamen-
to auma possivel reversdo des-
se quadro, podendo-se citar o
relatério do USDA que estima
uma producdo mundial de 115
milhdes de sacas para o proxi-
mo ano. Além disso, tem-se
um quadro de chuvas regula-
res nas regides cafeeiras do
Brasil.
A fim de corroborar essa

PRECOS FUTUROS E INDICADOR A VISTA

126

informacdo, pode-se obser-
var o vencimento de mar-
¢0/2001 da BM&F, que fe-
chouem 13/12,a US$ 74,50/
saca, atingindo o valor mais
baixo desde julho de 1993.
E, em Nova lorque, para o
mesmo vencimento, a cota-
¢do foi de US$ 67,75/1b.

O volume de contratos de
café negociados este ano na
BM&F deverd atingir até o
final de dezembro um total
proximo a 39 milhdes de sa-
cas, contra 32 milhdes de sa-
cas negociadas no ano pas-
sado, representando um in-
cremento de aproximada-
mente 22%. Tal elevacio
deve-se em parte ao aumen-
to da participacio dos produ-
tores, que estdo se protegen-
do no mercado futuro, prin-
cipalmente diante das quedas
verificadas no tltimo ano.
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Anténio Bueno
*artigo com informagdes
disponiveis até 18/12

m 4 de dezembro, ao ana

lisar os focos recentes
de “vaca louca” (EEB), os
ministros da Agricultura de
quinze paises da Unido Eu-
ropéia proibiram por seis
meses 0 uso de farinha de
sangue e de 0ssos em ragdes
balanceadas destinadas a ru-
minantes (bovinos e ovinos).
Essa farinha deverd em gran-
de parte ser substituida por
farelo de soja. Essa noticia
desapontou o mercado, cuja
maioria de analistas e parti-

minantes (aves € suinos). A

Os reflexos da “vaca louca”

julgar, entretanto, pela expe-
riéncia passada do surto ocor-
rido na Grd Bretanha, essa
questdo dificilmente serd re-
solvida em apenas um semes-
tre. Dois anos seria a estima-
tiva mais plausivel. Além dis-
s0, os proprios criadores eu-
ropeus de suinos e de aves
poderdo espontaneamente
deixar de utilizar proteina de
origem animal por receio de
perder seus mercados, inde-
pendentemente das medidas
oficiais adotadas. Ou seja,
com respeito aos precos do
complexo soja, seria temera-
rio afirmar que j4 teria sido

nal, impulsionada sobretudo

Expectativa
de incremento
nas exportacoes

Fabiana S. Perobelli
* artigo com informacoes

disponiveis até 18/12

s pregos no mercado
disponivel de boi gordo
seguiram em queda no perio-
dode 7 a 13 de dezembro, e o
Indicador Esalqg/BM&F fe-
chou nessa data em
R$ 40,01/@. O mercado pa-
rece ndo mais acreditar numa
entressafra para 2000 de
R$ 45/@. Algumas questdes
tém animado o mercado de boi
gordo nos dltimos dias. Den-
tre elas, estdo a possibilidade
de melhoria nos volumes de
exportacdes de carne bovina
em funcio da ocorréncia da
“vaca louca” na Europa.
E interessante prestar
atencdo no comportamento
dos vencimentos para o pro-

uma possivel opg¢do para con-
finamento ou semiconfina-
mento. Esse acompanhamen-
to serve para monitorar uma
operacdo comum no mercado
de boi gordo, utilizada prin-
cipalmente pelos confinado-
res, que compram o boi ma-

PRECOS FUTUROS E INDICADOR A VISTA

BOI GORDO

por compras chinesas, conti-
nua firme. A curto e médio
prazos, entretanto, o fator que
mais influenciard os precos
futuros de soja grido sera a

PREGCO FUTURO E INDICADOR A VISTA

evolucdo do clima nas
dreas de plantio da Améri-
ca do Sul. Até o momento,
as perspectivas meteorolé-
gicas tém sido favordveis.
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gro no fisico, fazem a engor-
da e garantem o preco de ven-
da do boi gordo na BM&F.
Normalmente, a operagio
dura o tempo de engorda do
animal, e € feita com base no
vencimento de novembro —
pico da entressafra. Em 14/12,

0 vencimento de novembro
de 2001 revela precos a
R$45,10/@. Se comparado
aos pregos verificados na
entressafra do ano de 2000,
esses revelam um incremen-
to de 8,5% para a préxima
entressafra.
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Em virtude da dificuldade em esta-
belecer diagndstico de intoxicagdo por
plantas em nosso Pais, tanto pela falta
de recursos laboratoriais quanto pela ri-
queza da sua flora tdxica, torna-se ne-
cessdario entdo ter permanentes fontes de
informacdes pelos meios de comunica-
cdo regional.

Devido 4s mudangas no meio rural,
pela implantag@o de novas tecnologias,
onde as pastagens naturais estdo sendo
substituidas pelas artificiais e por con-
finamentos, o homem do campo deve
adquirir conhecimento tanto da flora na-
tiva quanto das recém-implantadas, com
a finalidade de acompanhar as novas
evolugdes na drea de nutrigdo animal e
as suas complicagdes.

Uma das plantas que tem levado pre-
juizos ao fazendeiro na regido do Cer-
rado € o Cestrum laevigatum, chamado
comumente de Coerana ou Anilfo.

Esses arbustos, de até 3,5 metros de
altura de folhas alternas, flores esver-
deadas e frutos pe-
quenos, ovulados
€ TrOXO0-escuros,
quando maduros,
sdo encontrados
nas margens dos
cérregos ou nos
brejos de quase to-
das as proprieda-
des do Cerrado.

As condicdes
que favorecem o
aparecimento de
animais intoxica-
dos sdo a fome
(devido a secas
prolongadas) e a
planta em brotacdo
(ap6s rocada ou
queimadas). Toda
a planta € téxica.
Murcha ou seca
também envenena -
e tem poder cumulatlvo

O veneno dessa planta sdo saponi-

Clévis Alves Pereira, professor de Toxicologia do Departamento de Medicina Veterindria da

Universidade Federal de Goids/GO; Cléverson Santos Acypreste, professor de Patologia Veterindria da
Faculdade de Agronomia e Medicina Veterindria da Universidade de Brasilia/DF; Paulo Henrigue Jorge
da Cunha, professor de Saiide e Clinica de Ruminantes e Egiiinos da Universidade de Brasilia/DF

nas, quase sempre letais, de efeitos he-
patotoxicos. Pode ocorrer o aparecimen-
to de animais enfermos no segundo dia,
apds terem sido colocados em uma pas-
tagem que contenha a planta. A dura-
¢do da doenca € de 4 a 24 horas, sendo
que alguns animais podem sobreviver
até uma semana. Com uma sintomato-
logia semelhante a da raiva bovina, o
produtor tem de lancar mio de outros
dados para chegar ao diagnéstico. Den-
tre os sinais que um bovino intoxicado
pode manifestar, destacam-se: falta de

b4

apetite; cessacdo da ruminacg@o; consti-
pacdo; fezes em bolotas duras com muco
e estrias de sangue; sialéreia; andar com-
baleante; gemidos; midriase; timpanis-
mo; excitacdo nervosa; convulsdes;
prostragdo; cabeca em opistétomo, ran-
ger de dentes, chifradas no flanco; mo-
vimentos de pedalagem; hipotermia e
morte.

Para o clinico veterindrio chegar ao
diagnéstico, a presenca da planta (pas-
tejada) ¢ de suma importincia. Também
sdo considerados o curso rdpido, os si-
nais de ictericia, as
elevacdes de valores
das provas de func¢@o
hepitica e renal e, na
necropsia, a presen-
ca de figado noz
noscada.

O fazendeiro po-
de utilizar medica-
mentos ditos como
protetores hepdticos,
purgantes oleosos e
protetores de muco-
sas para o tratamen-
to do exemplar en-
fermo, porém os ani-
mais que se salvam
ficam fracos e debi-
litados pelo resto da
sua vida. O correto
mesmo € adotar me-
didas nas proprieda-
des onde existe a
planta: arrancé-las
pequenas com enxa-
ddo, cortar as plantas
grossas com macha-
do ou motosserra e
pulverizar os tocos
com herbicidas.
Deve-se ter sempre o
cuidado de remo-
ver a planta para de-
pois queimé-la, pois
seca também é to-
xica. i

Fotos: Divulgagio
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LASH

Produtores querem Refis do campo

presidente da Fede-

rag¢do da Agricultura
do Rio Grande do sul (Far-
sul), Carlos Sperotto (na
foto), que também preside
a Comissdo Nacional de
Crédito Rural da Confede-
racdo Nacional da Agri-
cultura (CNA), alertou que
chegou a hora de o produtor
rural obter lucro no campo,
ndo viver apenas pagando di-
vidas. “Chega de o produtor
viver enrolado com os bancos
e longe da propriedade”, dis-
parou durante o almoco de
avaliacdo de final de ano.
Para atingir esse objetivo, o
dirigente estd propondo o Pro-
grama de Recuperagdo Fiscal
(Refis) para o homem do cam-
po, nos mesmos moldes do que
foi feito para o empresariado
urbano. Seria essa uma alter-
nativa de capitalizagdo do pro-
dutor rural. Sperotto defende

iay,

1
ainda uma nova renegociacao
das dividas dos produtores ru-
rais brasileiros, lembrando
que o agribusiness nacional
tem um peso de 40% sobre o
PIB e que, em 2001, como estd
diminuindo a renda no cam-
po, deverd haver redugdo do
niimero de produtores em dia
com o pagamento da securiti-
zagdo. No ano passado, entre
96% e 98% dos agricultores
pagaram a parcela de 15% da
divida. Segundo cdlculos da
entidade, a divida do setor

equivale a uma safra, cerca de
R$ 11,14 bilhdes.

Embrapa e Fundacéao Meridional
firmam convénio

Embrapa e a Fundagdo

Meridional firmaram um
convénio, no ultimo dia 1° de
dezembro, em Londrina/PR, de
cooperagdo técnica e financei-
ra. De acordo com o presidente
da Embrapa, Alberto Duque
Portugal, a parceria com a ini-
ciativa privada é fundamental
para que a pesquisa possa de-
senvolver tecnologias na velo-
cidade necessdria para manter
a agricultura nacional compe-

ulgagio

v

L
Alberto Portugal assina o convénio
ao lado do presidente da Fundagao
Meridional, Geraldo Frées
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titiva. A Fundacdo Meridional
retine mais de 90% dos produ-
tores de sementes de soja dos Es-
tados de Santa Catarina, Para-
nd e Sdo Paulo e € responsdvel
por 35,5% da produgdo nacio-
nal de sementes O convénio de-
verd fortalecer o desenvolvi-
mento de cultivares de soja e
ampliar a capacidade de teste
de linhagens de soja com a ins-
talagdo de pontos em experi-
mentos em vdrias regides dos
trés Estados. A parceria prevé a
contratagdo de 132 profissio-
nais e a capacitagéo do produ-
tor rural através de transferén-
cias de tecnologia, como a Vi-
trine de Tecnologias, a monta-
gem de unidades demonstrativas
e a realizagdo de dias de cam-
po. Segundo o presidente da
Fundacdo Meridional, Geraldo
Frées, o convénio vai possibili-
tar resultados mais efetivos do
que aqueles que jd vém sendo
feitos pelo estrutura governa-
mental, com recursos limitados.

Leandro Cabral

Kepler Weber
programa
investimento

diretor-presidente do

grupo gaiicho Kepler
Weber, Othon D‘Eca Cals de
Abreu (na foto), informou, em
dezembro liltimo, que estd en-
cerrada a reestruturagdo ini-
ciada em junho de 1999 e que
a partir deste ano a empresa
partird para novos investi-
mentos. O grupo, com sede
fabril em Panambi/RS e ad-
ministrativa em Porto Alegre/
RS, lider nacional e na Amé-
rica Latina, no segmento de
silos e armazéns, obteve de
janeiro a setembro de 2000
um lucro de R$ 3,4 milhdes,
revertendo o prejuizo de
R$ 2,1 milhées registrado no
mesmo periodo do ano pas-
sado. O grupo é controlado,
desde 1996, pelos fundos de
pensdo Previ, Aerus, Serpros
—cada um com 24,79% do ca-
pital social — Banco do Bra-
sil Banco de Investimentos
(BB BI), com 24,93%; Banco
do Brasil Distribuidora de Ti-
tulos e Valores Mobilidrios

(BB DTVM), com 0,28%; e
acionistas minoritdrios,com
0,28%. Em 2000, a empresa
investiu US$ 1 milhdo e pre-
vé para este ano mais US$ 2
milhées.

Nos primeiros nove meses
de 1997, o prejuizo alcancou
a cifrade RS 1,1 milhdo, che-
gando a R$ 5,1 milhdes em
1998. Para conter o endivida-
mento, que somava R$ 72,4
milhdes, foi langado, entdo,
igual valor em debéntures,
adquiridas pelos préprios
acionistas. Assim, a divida
baixou para R$ 14,2 milhdes
em setembro de 2000. Até esse
periodo, atingiram um fatura-
mento de R$ 100,3 milhdes no
ano, 45,2% superior ao mes-
mo periodo de 1999.

Fungicida causa danos

na lavoura de soja

fungicida Rhodiauram SC, fabricado pela Aventis e
comercializado em diversas regides do Brasil, ocasio-

nou problemas nas sementes de soja, que acabaram ndo
brotando ou apresentando deficiéncias de germinacdo. A
Embrapa Soja, através de seu departamento de pesquisa,
identificou a causa do problema como sendo uma exposi-
cdo acidental do produto ao fungicida Bromuconazole du-
rante o processo de produgdo do Rhodiauram. Segundo a
Embrapa, o prejuizo atingiu uma drea de 70 mil hectares
de um total de 4 milhdes de hectares em que foi utilizado o
produto em Mato Grosso, Mato Grosso do Sul, Sdo Paulo,
Minas Gerais, Goids e Rio Grande do Sul. O gerente de
marketing da Aventis, Jurandir Paccini Neto, explicou que
o problema foi ocasionado pela contamina¢do com o Bro-
muconazole, utilizado em outro produto da empresa, o Con-
dor 200 SC, indicado para ser aplicado na folhagem da
planta. “Houve exposi¢do acidental no processo de produ-
cdo”, afirmou o gerente. Ele estima que o prejuizo com o
incidente deve ser de US$ 10 milhées, incluindo as despe-
sas com o replantio e as indenizacdes aos produtores.

A Granja



Bunge inaugura
duas novas
fabricas

Bunge Fertilizantes

inaugurou duas novas
unidades no Pais. No dia
30 de novembro, Sdo Luiz,
no Maranhdo, recebeu a
unidade da Manah, um in-
vestimento de US$ 2,5 mi-

José Reinaldo Tavares, vice-governador
do Maranhdo, e Fernando Penteado
Cardoso Filho, diretor da Manah (da

lhées, localizada proximo
ao porto de Itaqui, por onde é
exportada a soja produzida no
Maranhdo e no Piaui. No dia
1° de dezembro, foi a vez de
Barcarena, no Pard, inaugu-
rar oficialmente a unidade da
Ouro Verde, um investimento
de US$ 1,4 milhdo. Essa serd
a unica unidade misturadora
da Bunge na Regido Norte, o
que garante a Ouro Verde uma
participacdo relevante no mer-

esq. para a dir.)

cado local. A unidade paraen-
se gera 30 empregos diretos,
e a capacidade inicial € de 50
mil toneladas por ano. “Com
as novas unidades, a Bunge
Fertilizantes quer apoiar o
crescimento da produgdo
agropecudria no Norte e no
Nordeste do Pais”, afirmou o
presidente da companhia Md-
rio Barbosa.

Seminario sobre agroecologia retine

especialistas internacionais

m total de 1.090 técnicos, pesquisadores, agricultores e
estudantes de todo Pais e do exterior participaram, no
final de novembro, em Porto Alegre/RS, do 1° Semindrio Inter-
nacional, 2° Semindrio Estadual e 2° Encontro Nacional Sobre
Pesquisa em Agroecologia. O encontro promovido pelo gover-
no do Estado do Rio Grande do Sul langou uma carta recomen-
dando ao governo federal e aos demais Estados que adotem
politicas piiblicas de apoio aos sistemas agroecolégicos. Os par-
ticipantes assinaram ainda uma mogdo de apoio a um Brasil
livre de transgénicos. O pesquisador da Unicamp/SP, Enrigue
Ortega, defendeu a necessidade de subsidios para desenvolver
a agroecologia no Pais. Jd o pesquisador da Embrapa Satélites
e da Unicamp, Ademar Romeiro, defendeu a rotagdo de cultu-
ras como forma de conciliar a biodiversidade com a produtivi-
dade, associando também a agricultura a pecudria.

Nasce o CNH Capital

CNH, holding do Grupo

Fiat que atua nos setores
de mdquinas agricolas e de
construgdo, lancou o CNH
Capital, uma institui¢do que
atuard como braco financei-
ro da empresa no Brasil. Com
aporte de US$ 20 milhées, o
CNH Capital serd a principal
fonte de financiamento dos

equipamentos produzidos
pelo grupo e um dos maiores
repassadores de recursos do
BNDES para o setor. A insti-
tuicdo vai financiar, exclusi-
vamente, a venda de mdqui-
nas agricolas das marcas
Case IH e New Hollan, e de
mdquinas rodovidrias e de
construgdo das marcas Fiat-

Divulgagiio

Coamo completa
30 anos

Cooperativa Agropecud-

ria Mourdoense (Coa-
mo), de Campo Mourdo, no
Parand, completou em novem-
bro uiltimo 30 anos de ativida-
des no setor agropecudrio os-
tentando o titulo de uma das
maiores cooperativas da Amé-
rica Latina, responsdvel por
3,5% de toda a producdo naci-
onal de grdos e fibras e 16%
da safra paranaense. Segundo
o diretor-presidente da Coamo,
José Aroldo Gallassini, o su-
cesso da cooperativa € atentar
sempre para quatro fatores bd-
sicos: politica de capitalizacdo,
estabilidade administrativa,
apoio incondicional dos coope-
rados e harmonia no relacio-
namento entre diretoria, coope-
rados e funciondrios. A con-
quista do mercado pela Coa-
mo se deve ao desenvolvimen-
to de projetos que visam o au-
mento da produtividade e da
renda dos produtos associados,
além de fortes investimentos na
drea de agroindustrializagdo.
Como resultado da for¢a da
agroindustrializacdo, a Coamo
inaugurou recentemente sua
unidade de producdo de mar-
garina e gorduras hidrogena-
das, onde foram investidos R$
15 milhoes.

F_"!.’z"—,';r e T Y e
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Allis e Case. A expectativa é
concretizar 6 mil contratos
em um ano, chegando ao fi-
nal do exercicio com uma
carteira de financiamentos
estimada em R$ 650 milhoes.
O CNH Capital tem sede em
Curitiba/PR e terd 260 pon-
tos-de-vendas em todo o
Paris.

O Instituto Agrondmico de
Campinas/SP (IAC) abre o
calenddrio de eventos pro-
movendo o semindrio Ex-
perimentagdo regional:
pesquisa agricola e produ-
tor rural, parceria em bus-
ca de solucées. O encontro
serd realizado no dia 6 de
fevereiro e terd visitas téc-
nicas a experimentos regi-
onais nas culturas de mi-
tho, ne Vale do Paranapa-
nema. Mais informacoes
(19) 3231-5422.

O Departamento de Solos
e Nutricao de Plantas da
Esalg/USP promove o cur-
so de especializacao em
manejo de solo a partir do
dia 2 de fevereiro. A coor-
denacdo fica a cargo do
professor Luis Alleoni. O
objetivo € fornecer as in-
formacdes necessdrias
para um manejo adequa-
do dos solos e promover
um intercambio de conhe-
cimento entre profissionais
ligados aos setores de pes-
quisa e de producdo agro-
pecudria. Informagées: (19)
429-4171/ (19) 429-4295/
irfalleo@carpa.ciagri.usp.br

De 15 a 25 de fevereiro, um
grupo de agropecuaristas
brasileiros e empresdrios
da drea rural irdo visitar a
cidade de Houston, no Te-
xas/EUA, para participar
da 69° Feira Internacional
de Bovinocultura. A feira é
uma promocdo do Institu-
to de Intercambios e Cul-
tura Americana e do De-
partamento de Agricultura
do Texas. Maiores detalhes
podem ser obtidos pelo e-
mail: icheu@mgt.com.br
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Nova variedade de alface crespa entra no mercado

-

A Horticeres lancou, no ul-
timo dia 1° de dezembro, uma
nova variedade de alface cres-
pa, a Marianne. Segundo o pes-
quisador Walter Hissao Banja,
a espécie tem cabecas volumo-
sas, de formato arredondado,
com folhas mais repicadas do
que as concorrentes € sem bro-
tacdo basal. Possui cor verde
clara e resistente ao pendoa-
mento. Banja acrescenta, ain-
da, que a alface podera ser cul-

tivada também no sistema hidrop6nico, mantendo as mesmas caracteristicas das
demais formas de plantio. A alface Marianne visa a atender o mercado consumidor
de folhas crespas. Sua parcela de participacio gira em torno de 70"% no Estado de
S#o Paulo, conforme pesquisa realizada na regido de Mogi das Cruzes, maior centro
paulista de producio da hortalica, que tem apresentado crescimento acelerado na
regido de Ibirité e Caeté, em Minas Gerais. Com ciclo de producio de 65 a 70 dias,
a nova variedade pode ser plantada o ano todo, nas principais regides de folhosas do
Pais. Horticultores de todo o Brasil participaram do ensaio de campo da nova culti-
var no Centro de Pesquisas, localizado em Sdo Joaquim de Bicas/MG.

Sementes revestidas facilitam o plantio

A Isla Sementes, empresa gaticha que
produz e importa sementes de hortalicas,
flores e temperos, apresenta ao mercado

um processo que facilita o plantio de va-

riedades de hortalicas. Trata-se da peleti-
zagdo, que resolve o problema, por exem-

Divulgagio

plo, das sementes de alface, compridas e
finas. A peletizaciio € a aplica¢@o, ao re-
dor da semente, de uma mistura proporci-
onal de materiais inertes na forma de p6
com granulometria muito fina. O proces-
so faz com que o formato, 0 peso € o ta-
manho das sementes fiquem mais unifor-
mes. Comn essa tecnologia, a semente da
alface fica no formato de uma bolinha de
sagu. O tamanho original da semente, com
esse processo, tem um aumento de 20 ve-
zes. Essa tecnologia facilita o plantio de
precisio, garantindo-se profundidades, es-
pacamentos e niimeros de sementes exa-
tos. Além disso, podem ser usados para
isso diferentes tipos de plantadeiras. A Isla
oferece trés tipos de sementes de alface
com pelete: a Regina de Verdo, a Itapud
401 e a Grandes Lagos, nas cores verde,
vermelha e amarela, respectivamente.

Divulgagiio

Livro traz
recomendacoes para a
soja na regiao Central

Informacdes técnicas e atualizadas
sobre a soja o produtor encontrard no
livro “Recomendacdes Técnicas para a
Cultura da Soja na Regido Central do
Brasil”, lancado pela Embrapa e pela
Fundagio MT. A publicagio visa, prin-
cipalmente, a apoiar o trabalho dos pro-
fissionais da assisténcia técnica agrond-
mica, por condensar os principais topi-
cos referentes a cultura da soja e infor-
mar as tecnologias disponiveis para a
obtengdo de altas produtividades com
baixo impacto ambiental, as quais de-
verdo ser adaptadas a realidade de cada
produtor. “Pela sua abrangéncia e repre-
sentagao institucional, essa publicacio
tem a finalidade de ser documento ori-
entador das indicagdes e recomendacoes
técnicas para a soja em toda a regido
Central do Brasil” , diz o diretor-presi-
dente da Fundac¢do MT, Blairo Maggi.

. Min i
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Racoi,\"jlendapcos Técnicas
Para a Cultura da Soja na

Regi#io Central do Brasil
. 2000/01
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Brasil lidera pesquisa
de genomas

O trabalho de seqgiienciamento ge-
nético de Xylella fastidiosa, bactéria
causadora da doencga do amarelinho nos
laranjais, continua rendendo trabalho
para os pesquisadores brasileiros. A rede

noémica, criada pela fundagio de Amparo
a Pesquisa do Estado de Sdo Paulo (Fa-
pesp), tenta agora desvendar mais duas
bactérias, a Xylella, que destréi videiras,
e a Leifsonia, que ataca o talo da cana-de-
acticar. As bactérias entopem os vasos que
transportam as seivas das plantas. O pro-
jeto da Xylella da uva contard com um fi-

virtual de laboratérios de pesquisa ge- nanciamento de 500 mil dolares, dividi-

dos igualmente entre o governo ameri-
cano e a Fapesp. O projeto envolvendo
a cana-de-agiicar terd o apoio de um pool
de paises produtores, com investimento
de 80 mil délares. O diretor da Fapesp,
José Fernando Perez, explica que os pro-
jetos consolidam a lideranca brasileira
na pesquisa mundial de genomas de nu-
cleotidios vegetais.
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OVIDADES NO MIERGADO

I Descascador de café ambulante

Uma idéia simples e arrojada
ao alcance de médios e peque-
nos produtores. A mais alta tec-
nologia deu origem ao descasca-
dor de café da Pinhalense. O
equipamento, que pode ser aco-
plado aum caminhio, € capaz de
descascar até 20 sacas de café
por hora (1.200 kg). Depois de
seco, o produto é beneficiado no
método tradicional ou de cereja
descascada. A chamada mdaqui-
na ambulante, uma nova versao
sobre rodas do descascador con-
vencional, tem trés toneladas,
custa R$ 30 mil e € de simples operacao,
ndo exigindo mao-de-obra especializada.
Pinhalense S.A. Mdquinas Agricolas,

Rua Honorio Soares, 80, Espirito San-
to do Pinhal/SP, CEP 13990-000, fone
(19) 651-9200, fax (19) 651-9280.

B Bombeamento revolucionario

d’dgua, pode-se dizer que é uma tecnolo-
gia ecoldgica justamente por aproveitar
uma dgua que normalmente é desperdica-
da. Ou seja, garante o fim do consumo de
energia ou combustivel no processo de ir-
rigacdo. A Turbobomba € composta por
um conjunto de turbina hidrdulica e bom-
ba, com uma capacidade de 1.000 a 90.000
litros de 4gua por hora. De simples insta-
lagdo, bombeando a uma altura de até 280
metros e distincia de até 15 km, destaca-
se como uma alternativa econdmica e eco-
16gica. Betta Hidroturbinas Indistria e
Comércio Ltda., Rua Alfredo Tosi,
1600, Cx. Postal 278, Franca/SP, CEP
14403-970, fone (16) 3702-5522, fax (16)
3702-6891.

Divulgagio

A Turbobomba vai revolucionar o se-
tor de irrigacdo e bombeamento. Como o
equipamento aproveita a forga da dguaem
minas, acudes, riachos e outras fontes

i Triatox ganha nova embalagem

ral tem ao seu alcance um produto que
oferece melhores condi¢des de armaze-
namento ji que a embalagem ndo enfer-
ruja, nio amassa e
ndo vaza. Coopers
Brasil Ltda., Av.
Sir. Henry Wellco-
me, 335, Bairro

O Triatox da Coopers estd de cara
nova e ganha uma modernizag@o no seu
visual. O tradicional produto, que com-
bate carrapatos,
sarna ¢ piolhos de J T . i
bovinos, ovinos e "amx
suinos, chega ao Pulverizaca
mercado com uma i

embalagem plasti- [ i Moinho Velho,
ca. O objetivo é < Cotia/SP, Cx. Pos-
oferecer major | INiatox tal 503, CEP

06700-000, fone
(11) 7922-8155,
fax (11) 7922-
2649.

praticidade e segu-
rang¢a nas aplica-
¢Oes € no transpor-
te. O produtor ru-

Divulgagio
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Leandro Cabral

Dentro da linha di-
recionada ao setor .
agropecudrio, a Gerdau apresenta o ara-
me galvanizado plastificado. O produto
pode ser empregado em tanques e redes
para a piscicultura. Ele é revestido com
zinco — o que proporciona maior resis-
téncia ao tempo, um excelente acabamen-
to e conformacio — e fornecido em rolos
de 50 kg a 100 kg, além de rolos comer-
ciais de 1 kg. A cobertura de PVC possi-
bilita ainda uma maior economia com
manutencio e pintura. O arame galvani-
zado é polivalente e maledvel. Gerdau,
Av. Farrapos, 1811, Porto Alegre/RS,
CEP 90220-005, fone (51) 323-2000,
fax (51) 323.2080

¥ Plantio de precisao

Estio no mercado as plantadeiras-
adubadeiras 4016 da Fankhauser. O ma-
quindrio € indicado para o plantio de pre-
cisdo de graos graidos — como soja, mi-
lho, sorgo, girassol, feijao, algodio e
outros — tanto no sistema Plantio Direto
como no convencional. Apresenta reser-
vatérios de adubo confeccionados em
polietileno, para melhor prote¢do contra
a corrosdo. Possui sistema rosca sem-fim
para dosagem de fertilizantes. Versoes de
engate trés pontos e tragiio arrasto. Mo-
delos que vao de 3 a 6 linhas de sojae de
2 a 4 linhas de milho. Fankhauser — In-
diistria de Maquinas Agricolas Ltda.,
Av. Mausd, 2092, Tuparendi/RS, CEP
98940-000, fone (55) 543-1900, fax (55)
543-1148
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ONTO DE VISTA

Menos tributos,
mais comida e emprego

s mudancas no atual siste-
ma tributdrio nacional, em
discussdo no Congresso
Nacional, sdo imprescindiveis por
vérias razdes, entre as quais, duas
basicas: colocarmos o Pais no
rumo do desenvolvimento, na me-
dida em que, reduzindo a carga tri-
butaria incidente sobre a produgao,
estaremos dando melhores condi-
¢Oes de competitividade as nossas
empresas; e promovermos a cha-
mada justica fiscal, uma vez que,
no atual sistema, poucos pagam
muito e muitos pagam pouco, ou
sequer pagam impostos.
Para termos uma idéia de como
o atual sistema € perverso, basta
dizer que, do saldrio que o brasilei-
ro ganha no final do més, 1/3 € des-
tinado ao pagamento de tributos.
Sdo 55 impostos, taxas e contribui-
¢oes de toda ordem, que agem com
uma voracidade impressionante.
Em certos casos da cadeia produti-
va, os impostos federais, como IPI, L

Germano Rigotto é deputado federal (PMDB/RS),
presidente da Comissdo de Reforma Tributdria da
Camara

importante reforma estrutural entre
todas as que ja foram ou ainda se-
rao votadas pelo Congresso Nacio-
nal, tem o objetivo principal de
construir um ambiente econdmico
que permita as empresas brasileiras
competir em condi¢Oes de igualda-
de, principalmente no mercado in-
ternacional.

Depois de um intenso trabalho
que durou mais de 12 meses, a Co-
missdo de Reforma Tributdria da
Cémara, por mim presidida, con-
cluiu uma importante etapa do seu
trabalho, encaminhando & presi-
déncia da Camara, ainda em mar-
¢o passado, seu relatério final, fru-
to de reunides, debates e muita dis-
cusséo com todos os segmentos da
sociedade brasileira, em encontros
que realizamos em todos os Esta-
dos brasileiros.

Foram 12 meses de intensa ati-
vidade, quando tivemos a preocu-
pagido de ouvir os mais diferentes
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PIS, Cofins, entre outros, recaem sobre
todas as etapas da produgdo, fazendo com
que se pague imposto sobre imposto. E o
chamado efeito cascata.

No Brasil, em nome de se manterem
sempre elevados os niveis de arrecadacio,
tributa-se tudo, como os alimentos. Sdo
13 impostos federais, estaduais e munici-
pais, que, acrescidos a taxas e contribui-
coes diversas, totalizam 44 tributos. Por
conta dessa excessiva tributacio, 34,7%
do preco total de um alimento correspon-
de a impostos.

No Brasil, infelizmente, os alimentos
sdo tratados tributariamente como qual-
guer outro item de consumo, nido sendo
levado em consideragdo que o trabalha-
dor néo pode deles prescindir. A elevada
tributagdo acaba penalizando muito mais
os de baixa renda.

A taxacdo dos alimentos dentro dos
padrdes internacionais, de 7% a 8%, como
defendem as industrias de alimentacio,
nao vai apenas permitir o acesso dos tra-
balhadores aos produtos processados, mas

vai proporcionar, ao lado disso, o cresci-
mento da produgéo agricola, com o con-
seqiiente aumento da renda e dos postos
de trabalho no campo e na cidade.

Com a reducdo de impostos,
seriam gerados 300 mil novos
empregos na agricultura

As estimativas apontam a abertura de
cerca de 330 mil novos empregos diretos
e outros 70 mil indiretos, sendo que s6 na
agricultura seriam gerados 300 mil novos
empregos em funcio da reducio dos tri-
butos que incidem sobre os alimentos.

A reforma tributaria, essencial para o
desenvolvimento do nosso Pais, além de
equiparar a carga tributdria que recai so-
bre os alimentos no Brasil aos niveis mé-
dios internacionais, vai promover uma
real distribui¢do de renda, beneficiando
especialmente as camadas mais pobres da
populacdo.

Essa reforma, que para mim € a mais

segmentos da sociedade, incluindo,
0s municipios, os Estados e a Unifo.

Apesar de nao contarmos com a boa
vontade do governo federal, que sempre fez
um discurso a favor da reforma, mas nos
bastidores trabalhou contra, conseguimos
produzir um texto final que vai balizar ag
discussdes quando o projeto chegar ao ple-
nério da Cimara. Por ser um assunto de
extrema complexidade técnica e politica e
ainda mexer com muitos interesses corpo-
rativistas, a reforma enfrenta fortes resis-
téncias, mas hd todas as razdes para que
ela seja aprovada. Ndo hd mais espaco para
remendos ou ajustes de curto alcance. A
reforma tributdria € um reclamo antigo do
Brasil e se tornou inadidvel. A sua protela-
¢ao significara a continuidade de um siste-
ma perverso, injusto e, por ser complexo,
de extrema dificuldade para ser fiscaliza-
do, o que facilita a sonegagdo.

Para obtermos a sua aprovacdo, no
entanto, € necessdrio pressionarmos o go-
verno para que finalmente priorize o as-
sunto e possibilite a sua aprovagao neste
ano de 2001. F3
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a 16 de fevereiro de 2001

O Maior Evento
da Agropecudria Brasileira
na Virada do Milénio
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ew H OI land lider absoluta em todas as safras. E o produtor eficiente, .
W 3 que exige 100% de produtividade, nao da descontos na
: boa safra = hora da colheita. Ele prefere New Holland, que até na

; [ hora de revender vale muito mais gue as outras.
se nao L | Portanto, se vocé busca eficiéncia, alta
b o a s o ﬂ e 3 produtividade e durabilidade, ndo conte com a sorte,

conte com New Holland. E investir e colher.
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Onde tem colheita
tem New Holland.

WwWw.Neéwholland.com.br I\EW HOLLAw

COLHEITADEIRA cOM JUROS DE 8,75% AA, 8 ANOS PARA PAGAR.

*Para proditores com renda anua ma de R$250.000.00. iura O/ A7,




