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EPOIMENTO

Realinhamento necessario

nome da ANDEF estd bastante associado ao de Cris-
tiano Walter Simon, presidente executivo, cargo ocu-
pado hd dez anos. Uma ligacdo que envolve a dedi-
cagdo “de corpo e alma” iniciada hd nada menos que 15

¢do dos casos de intoxicacdo dos agricultores, com a disse-
minagdo das prdticas de uso correto e seguro dos defensivos
agricolas”. Quando o assunto € a tendéncia de fusdes e in-
corporagoes de empresas, Simon é taxativo: “Estamos diante

de tendéncias de amplitude

anos. Esse engenheiro agro-
nomo formado pela Esalg/
USP, em 1965, pode sim, com
certeza, ser citado como um
dos principais responsdveis
pelas conquistas e pelo reco-
nhecimento nacional e inter-
nacional alcang¢ados pela as-
sociagdo. E com orgulho que
menciona o esfor¢co da AN-
DEF e das empresas associa-
das no desenvolvimento de
solugdes necessdrias ao pro-
blema das embalagens no Bra-
sil, programa que estd sendo
implantado em vdrios Estados
e que inclusive hoje é exemplo
para outros paises. Por meio de
agoes educativas e de treina-
mento direcionados ao homem
do campo, “a ANDEF tem con-
tribuido decisivamente”, desta-
ca o executivo, “para a redu-

mundial, que vém exigindo ni-
veis de investimento e especia-
lizacdo somente alcancados
mediante essas fusoes e incor-
poragées”. Esse executivo de
primeira linha, que tem passa-
gens por empresas como Hoe-
chst do Brasil e Dow Quimica
e Dow Chemical (esta nos Es-
tados Unidos), ainda mantém
ativa participacdo em outras
dreas dos agronegocios, como
vice-presidente da Associacao
Brasileira de Agribusiness
(Abag) e membro do Conse-
lho Diretor da Lacpa — Asso-
ciacdo Latino-Americana de
Protecdo de Plantas —, além
de integrar o Conselho Cura-
dor da Fealq — Fundacdo de
Estudos Agrdrios Luiz de
Queiroz.

Divulgagio

Cristiano Walter Simon, presidente da Associagdo Nacional de
Defesa Vegetal (ANDEF): “O governo federal demonstrou
sensibilidade diante de uma questdo que estava preocupando

seriamente todos os envolvidos”

A Granja — A nova legislaciio para
a regulamentaciio da destinacéo final
de embalagens vazias de defensivos
agricolas, a Lei 9.974 e o0 Decreto 3.550,
que deveria entrar em vigor em junho
deste ano, foi prorrogada em um ano.
A medida vem em boa hora? E por que
essa resolucéo foi tomada?

Cristiano Walter Simon — Com a
promulgacdo do Decreto 3.828, de 31 de
maio de 2001, o governo concedeu um
novo prazo “para a estruturacio adequa-

da no tocante as operagdes de recebimen-
to, recolhimento e destinacdo de emba-
lagens vazias e produtos” de que trata o
Decreto 98.816, alterando os artigos 119-
B e C. A nova redagio referente ao arti-
go 119-C especifica que “as empresas ti-
tulares de registro de agrotéxicos ou
afins deverdo apresentar, até 30 de no-
vembro de 2001, aos érgaos federais dos
setores de agricultura, saide e meio am-
biente, modelo de rétulo e bula atualiza-
dos, atendidas suas diretrizes e exigén-

cias”. Entendo que a medida veio real-
mente em boa hora no sentido de aten-
der as necessidades dos segmentos en-
volvidos, uma vez que nao houve tempo
suficiente para setores como o de distri-
buicdo, por exemplo, ajustar-se as exi-
géncias da legislac@o. E bom que se diga
que a ANDEF e suas empresas associa-
das ja vém trabalhando nesse assunto ha
mais de dez anos, com um programa de
instalag@o de unidades de recebimento de
embalagens em todo o pais e, inclusive,
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com um projeto de reciclagem em pleno
funcionamento e outros em avangado
estigio de estudo.

P — As empresas realmente encon-
traram dificuldades e tiveram pouco
tempo para se adaptarem as novas re-
gras? Por qué? Quais foram as prin-
cipais dificuldades atravessadas no
periodo de adaptacdo?

R — A decisdo governamental vai
além do universo das empresas, pois,
como bem o escreveu o secretdrio exe-
cutivo da Associagao Nacional dos Dis-
tribuidores de Defensivos Agricolas, o
engenheiro agronomo Henrique Mazoti-
ni, a prorrogacdo em um ano € um reali-
nhamento necessirio para que todos os
atores, ou seja, o agricultor, os comer-
ciantes, a inddstria e também o préprio
poder piiblico tenham o tempo suficien-
te para o cumprimento da nova legisla-
cdo. O governo demonstrou sensibilida-
de diante de uma questdo que estava preo-
cupando seriamente
todos os envolvidos.

No caso dos dis-
tribuidores, por
exemplo, ndo houve
tempo para apare-
lhamento de uma
rede que conta com
cerca de 10 mil in-
tegrantes em todo o
pais. Se as condi-
¢Oes ainda nao esta-
vam ajustadas as
exigéncias da entrada em vigor da lei, a
data de 31 de maio de 2001 serviu para
acender a luz vermelha no caminho dos
distribuidores, que a partir de agora ob-
tiveram um sinal verde a ser interpreta-
do como um voto de confianga do go-
verno no trabalho que ja vem sendo feito
para atendimento das demandas. H4 ra-
zOes claras para promulgagdo de um de-
creto com semelhante teor.

P — O prazo de um ano, na sua opi-
nido, sera suficiente para essa adap-
tacao?

R~ Em recente reunido do Comité de
Gerenciamento de Embalagens da AN-
DEF, n6s discutimos o assunto e chega-
mos a conclusdo de que esse novo prazo
¢ mais do que suficiente para o atendi-
mento das exigéncias da lei. Além disso,
decidimos intensificar nosso programa
que estd investindo neste ano de 2001
cerca de R$ 6 milhdes na constru¢do de
unidades de recebimento, no treinamen-
to de pessoal e no desenvolvimento de
projetos de reciclagem dos materiais,
muitos dos quais jd em avancado estagio
de realizacdo. A parceria com a Meta-
lirgica Barra do Piraf ja resultou no pri-
meiro produto dessa nova fase, com a

“Discutimos o assunto e
chegamos a conclusao de
gue 0 Novo prazo é mais
do que suficiente para o
atendimento das
exigéncias da lei”

confecc@o de barricas para incinerac@o
de residuos industriais; caminham cele-
remente os trabalhos em conjunto com a
empresa Vasitex, de Guarulhos, para a re-
ciclagem de embalagens rigidas de plas-
tico, inclusive destinadas a fabricacao das
préprias barricas; estudos estdo sendo
realizados para a fabricacdo de madeira
plastica, a ser utilizada como matéria-pri-
ma de mourdes de cerca e “pallets”; tra-
balha-se ainda para alcancgar o co-proces-
samento de material plastico como fonte
alternativa de energia em fornos de clin-
querizacdo de cimento.

P — O uso de embalagens hidrosso-
liveis é um exemplo de que as indis-
trias estdo investindo em tecnologia de
ponta... Que novos materiais estao sen-
do usados e qual o montante de recur-
sos que vem sendo investido em pes-
quisas e desenvolvimento?

R — A indistria investe no Brasil, em
pesquisa bésica e aplicada e no desen-

volvimento experi-
mental de produtos e
embalagens, em tor-
no de US$ 50 mi-
Ihdes anuais. Eu con-
sidero a embalagem
hidrossolivel como o
mais avancado exem-
plo da preocupacao
da industria em ofe-
recer ao usudrio pro-
dutos cada vez mais
seguros.

P — De que forma os fabricantes es-
tio dando a sua contribuicdo para o
futuro cumprimento das novas rggra}s‘?
O que é de responsabilidade das indus-
trias de defensivos agricolas?

R — Com a publicacao da Lei 9.974,
que deu nova redacdo a Lei 7.802, as
empresas fabricantes passaram a (er pa-
pel fundamental no que diz respeito a
destinacao final das erqbalagens vazias
dos produtos por ela fabricados. Essa des-
tinagdo final, como preconlz’ada pelo le-
gislador, dd-se por trés métodos dife-
rentes: a reutilizacdo da embalagem no
mesmo processo fabril, ou seja, a emba-
Jlagem volta a origem para que o fabri-
cante a utilize novamente para embalar
o mesmo produto outrora vendido; a re-
ciclagem para fabricagdo de artefatos per-
mitidos pelos 6rgdos competentes, como
por exemplo conduites corrugados; e fi-
nalmente a destruigio da embalagem va-
zia por meio de incineragdo em fornos
industriais licenciados para 0 processo.
Mas a responsabilidade do fabricante vai
além: cabe a ele oferecer embalagens que
possam facilitar as opera¢des de lavagem,
a retirada das embalagens vazias devol-
vidas pelos usudrios nos pontos de rece-

bimento e a implantagdo de programas
educativos e mecanismos de controle e
estimulo a devolug@o das embalagens va-
zias por parte dos usudrios, em colabo-
ragdo com o poder PUthO,_de acordo
com o pardgrafo dnico do artigo 19,

P — E o que é de responsabilijdade
do revendedor e do produtor?

R — Na ocasiao da ven_da, 0 revende-
dor deve informar ao agr}cultor 0 local
onde as embalagens vazias devem ger
devolvidas, instruindo-0 sobre comg pre-
parar, armazenar € lr_ansportar as emba-
lagens vazias até a unidade de recebimen-
to. O agricultor deve guardar em sey po-
der a nota fiscal e a receita agronémica e
deve separar as embalagens lavaveis das
contaminadas e das ndo-contaminadas,
guardi-las temporariamente na proprie-
dade e devolvé-las posteriormente na
unidade de recebimento indicada pelo
revendedor.

P — O que diferencia as embalagens
laviveis das contaminadas e das nio-
contaminadas?

R — As embalagens lavaveis sio aque-
las feitas de pldstico duro, lata ou vidro e
normalmente contém produtos que de-
vem ser diluidos na dgua antes de serem
pulverizados na lavoura. Séo embalagens
que devem passar pelo processo de tri-
plice lavagem ainda no campo, antes de
serem armazenadas para posterior envio
a unidade de recebimento.As contamina-
das sdio aquelas que entram em contato
direto com o produto e ndo podem ser
lavadas. Sio feitas de material flexivel,
como saquinhos pldsticos, sacos de pa-
pel, sacos pldsticos metalizados, oy
mistas. Temos também as embalagens de
produtos com formulag@o de pronto uso,
formulagio de ultrabaixo volume (UBV)
ou usada para tratamento de sementes,
que normalmente s30 ndo-lavaveis e con-
taminadas.

P — O produtor tem consciéncia das
mudancas e das responsabilidades que
lhe cabem? E mais, das vantagens pe-
rigos de se lidar com defensivos?

R - Essa questdo das embalag_jﬁ,nS
mostrou claramente o grau de conscien-
tizagdo dos agricultores brasileiros quar,.
to ao uso dos produtos fitossanitdrios, g
n6s, da ANDEF, sentimos isso claramep,
te, em virtude da enorme demanda por
informacdes e orientagdes dirigidag 3
nossa diretoria de projetos ambientais_ 3
nossa drea de comunicacio € a nossa pa-
gina na Internet. Com a legislacio das
embalagens, eles perceberam que a preo-
cupacdo com O Uso correto e seguro
abrange os cuidados com os recipientes
vazios, que nao podem ser descartados
sem quaisquer parimetros, representan-
do um perigo ao ambiente e a saiide hu-
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mana e animal. A Lei 9.974 e o Decreto
3.550 definem responsabilidades cujo
ndo-cumprimento implica em penalida-
des previstas na lei de crimes ambientais,
como multas e até pena de reclusio.

P — Os fabricantes tém feito algum
trabalho de esclarecimento junto ao
produtor rural? Que tipos de acdes
estao sendo desenvolvidas?

R — Hé mais de dez anos que a AN-
DEF e suas associadas desenvolvem cam-
panhas de esclarecimento, ensinando o
agricultor a realizar a triplice lavagem,
com orienta¢do sobre a forma de enxa-
guar, a deposicdo dessa dgua de lavagem
no tanque do pulverizador, a perfurtacio
da embalagem para evitar reutilizacdo e
sobre como guardar as embalagens.

P — Na sua opinido, a lei vem em
bom momento ou com um certo atra-
so? Essas mudancas sdo imprescindi-
veis para o setor?

R - A lei chegou em um momento bas-
tante oportuno, se levarmos em considera-
¢do que a industria e seus parceiros ji pos-
suem hoje conhecimento e estrutura para
solucionar os problemas. Sabemos, com se-
guranga, o que deve ser feito no campo, na
armazenagem, na logistica do transporte e
estamos caminhando a passos largos para
alcancar as solugdes de destinagio final
possiveis. Entre essas, ressalta-se, como
exemplo, a produciio de conduites corru-
gados com o pldstico, que vem sendo rea-
lizada na recicladora Dinoplast, no muni-
cipio de Louveira, Sdo Paulo.

P — Existe algum levantamento que
quantifique ou ilustre os prejuizos cau-
sados pela ma destinaciao das emba-
lagens?

R — Nao possuimos um levantamen-
to qualitativo do problema, mas nés, da
industria, temos consciéncia dos poten-
ciais de risco envolvidos na questio, em
virtude da quantidade de embalagens pre-
sente no campo.

P —Para que as novas normas atin-
jam o objetivo proposto, com eficién-
cia, 0 que € preciso ajustar? A integra-
¢do deve envolver todas as pontas da
cadeia produtiva?

R — Em primeiro lugar, ha necessi-
dade de que os atores envolvidos na his-
téria continuem com o mesmo impeto e
a mesma preocupacéo de resolver o pro-
blema que vinham demonstrando ante-
riormente, de modo que possam estar pre-
parados para atender as exigéncias legais
no préximo ano. Nés, da indistria, in-
tensificaremos nossas agdes e esperamos
que 0s outros segmentos sigam o mesmo
caminho.

P - Podemos afirmar que a pala-
vra de ordem para este novo milénio é
a producio de defensivos com baixos

indices de toxicidade?

R — Com certeza. Na década de 60,
era necessdrio sintetizar cerca de 4 mil
compostos e desses apenas um conseguia
chegar ao mercado, num prazo de avalia-
¢do entre quatro e cinco anos. No inicio
da década de 90, essa proporgio era de
um produto comercial para 20 mil sinte-
tizados para um periodo de avaliagdo en-
tre oito a dez anos, significando que as
chances de sucesso diminuiram e o tem-
po de pesquisa e desenvolvimento am-
pliou-se, a tal ponto que hoje a propor-
cdo chega a ser de um produto para 150
mil sintetizados.

P — Em relacio a essa producio,
como esta o Brasil em comparacio a
outros paises mais preocupados com a
questdo de baixos indices de toxi-
cidade?

R — A preocupag@o com a seguranga
dos produtos fitossanitdrios hd muito dei-
xou de ser algo que preocupa mais a um
determinado pais do
que a outro, tendo
em vista que o mer-
cado globalizado
exige do produto
agricola, inclusive
com a aplicacdo de
andlise por rastreabi-

“No ano 2000, o setor de
defensivos movimentou
USS 2,5 bilhdes, no
mercado domeéstico, e

ficilmente podemos resolver os problemas
do controle fitossanitirio com medidas
isoladas ou independentes. A agricultura
intensiva praticada nos dias atuais — e no
futuro — precisa integrar todos os méto-
dos disponiveis, para a maximizacdo de
resultados. E isso é a funcdo primordial
do controle integrado de pragas, doen-
cas e plantas invasoras. A Organizagdo
Européia de Defesa Vegetal definiu o
controle integrado como sendo o empre-
go de todos os métodos econdmica, eco-
toxicoldgica e toxicologicamente justi-
ficdveis, para manter as pragas abaixo
de niveis econdmicos de dano, com én-
fase no uso deliberado de agentes natu-
rais de controle e de medidas preventi-
vas. O objetivo € utilizar todos os fato-
res que limitem a ocorréncia das pragas,
a comecar por medidas culturais e bio-
légicas, complementando com produtos
quimicos, com modo de acdo especifico.
Nesse caso, os produtos s6 deverdo ser
aplicados se as infes-
tacOes apresentarem
niveis que excedam
os limites que pos-
sam provocar danos
econdmicos.

P — O Brasil, na
condicio de um

lidade, niveis de “ss 250 mihdes em dos maiores produ-
qualidade primoro- P tores de graos, po-
sos. Esse grau de ex- exportacoes de ser considerado
celéncia, por sua um mercado alta-
vez, somente pode 2 i dat i vl mente potencial

ser alcangado pela utilizagdo de produ-
tos que oferecam redugdo expressiva
quanto ao grau de toxicidade combinado
a doses cada vez mais reduzidas, fatores
que tém influéncia direta no menor im-
pacto ambiental e na qualidade do ali-
mento produzido.

P - Indo mais adiante, como o se-
nhor analisa o crescimento de merca-
do de produtos orginicos?

R - A produgio orgénica preenche
um nicho de mercado bastante especifi-
co, mas dificilmente chegard a competir
com a produgdo tradicional em virtude
de uma série de limitacOes que enfrenta
e que, inclusive, faz com que o preco do
produto orgénico seja no minimo 40%
mais caro que o produto convencional.

P — O famoso manejo integrado de
pragas (MIP) resulta em uma reducéo
significativa no uso de defensivos. A
ANDEF foi uma das primeiras entida-
des a apoiar tal iniciativa? Por qué?

R — No Brasil, a ANDEF passou a
incentivar pioneiramente o uso do ma-
nejo integrado por entender o seu alcan-
ce e sua importdncia para a produgao sus-
tentdvel. Mesmo considerando toda a
gama de novas tecnologias disponiveis, di-

para o setor de defensivos?

R - O Brasil € um dos mais impor-
tantes produtores agricolas do mundo,
com enorme potencial a desenvolver, e
os defensivos agricolas certamente con-
tinuardo dando sua contribui¢cio como
um dos insumos essenciais a defesa ve-
getal. Hoje, inclusive, o setor de defen-
sivos agricolas estd presente no que cha-
mamos de Manejo Integrado de Cultu-
ras, uma evolucdo, em relacio ao Ma-
nejo Integrado de Pragas (MIP), que
pode ser definida como a produgio eco-
ndémica de culturas de alta qualidade,
com prioridade para métodos de cultivo
ecologicamente seguros, minimizando
efeitos secunddrios indesejaveis e utili-
zando produtos fitossanitirios que ga-
rantam a salvaguarda da salide humana
e a preservacdo do ambiente. O Manejo
Integrado de Culturas é a base moderna
de uma agricultura sustentdvel.

P — Qual a expressio econémica do

setor de defensivos no Brasil?

R —No ano 2000, o setor de defensi-
vos movimentou negécios da ordem de
US$ 2,5 bilhdes, no mercado domésti-
co, e US$ 250 milhdes em exportacoes
a paises dos cinco continentes. Fa
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A CONTECEY

“O grupo de paises ricos, conhecido
pela sigla OCDE, gasta US$ 380 bilhdes
por ano em subsidios para a agricultura.
Isso € um escdndalo. Ainda mais se
pensarmos que as pessoas mais
paupérrimas, nos paises mais pobres,
vivem no campo e ndo podem nem
sonhar em exportar. Se quisermos que o
processo de globalizacdo beneficie os
mais pobres, teremos de mudar isso.”

Horst Koehler — diretor-geral do Fundo
Monetdrio Internacional — FMI

Aqui ela

“Os Estados Unidos possuem apenas
2,19 milhdes de produtores rurais. Ou
seja, menos de 1% da populacio
americana. No Brasil, hd mais de 5
milhdes de produtores, ou seja, 3% da
populagio.

No ano passado (2000), a agricultura
americana gerou US$ 45,4 bilhdes,
enquanto os pagamentos diretos do
governo aos produtores atingiram
US$ 25,6 bilhdes. O governo americano,
garantiu, portanto, em 2000, o equivalente a
56,38% da renda dos agricultores.

Como conseguiram isso? Entre outras
coisas, por serem excelentes lobistas.

Aqui, ninguém faz lobby melhor do
que o MST.”

Marcos Jank — atualmente
professor visitante da Universidade de
Georgetown

O outro lado da moeda

“Biodiversidade nao é riqueza: pode
ser uma adversidade, pois a floresta
tropical encerra tanto remédios como
doencas. Para que a biodiversidade se
torne riqueza, sio necessarios
investimentos e tecnologia.”

Roberto Campos — diplomata,
escritor, ex-senador e ex-ministro do
Planejamento

O avanc¢o do Mato
Grosso

Pelo terceiro ano consecutivo, a
lideranca nacional da soja ficou com o
Mato Grosso.

O Rio Grande do Sul ainda é o
primeiro Estado em produgio de arroz.
O Mato Grosso € o segundo,
apresentando 1,8 milhfo de toneladas.

EsrA' ACONTECENDO

A passagem para a lideranca é
apenas uma questfio de timming, pois
consegue produzir bem mais barato e
com novas variedades de agulhinha, em
terras cultivadas sem irrigacao.

O Mato Grosso, em quatro safras
seqiienciais, colocou-se em primeiro

lugar na produgdo de algoddo e ja possui

o terceiro rebanho de bovinos do pais,
algo ao redor de 18/19 milhdes de
cabecas.

A vocagdo agricola do Mato Grosso
tem sido estimulada ultimamente pela
integrac@o governo/iniciativa privada.
Assim, por exemplo, a espetacular
posicdo em termos de algoddo deu-se
principalmente pela isencdo de até 75%
do ICMS.

A forca da pesquisa no

Mato Grosso

A Fundac@o MT quebrou os pratos com

a Embrapa. Agora, toda pesquisa € propria.

No momento, estd desenvolvendo uma soja

com cinco graos na vagem.
Se conseguir, ird merecer um
“Oscar” ou um prémio Nobel.

O Brasil plantou soja
transgénica?

Seguramente, o Rio Grande do Sul
plantou, e muita.
As apostas vio de 10% a 50%.

No RS, a soja dd um
salto de 40%

Sorte e tecnologia fizeram a safra da
soja deste ano atingir, provavelmente,
mais de 40% sobre o ano de 2000, tudo
isso na mesma drea plantada. A mao
carinhosa de S3o Pedro foi decisiva na
obtenc¢do de quase 7 milhdes de
toneladas, alcangando-se uma
produtividade inédita de 2.326 kg por

hectare. Os levantamentos ainda ndo sdo

conclusivos, mas tudo indica uma
producio recorde ao redor de 18
milhdes de toneladas.

O latifundiario

Quem é o maior latifundiario do
Brasil?

VAI ACONTECER

Se vocé acha que € o indio, acertou
na mosca. O indio tem 11% de terras
devidamente demarcadas no territério
brasileiro.

”Martes, 13”7

“Martes, 137 (terca-feira, 13) do més
de marc¢o/2001, constitui a data
ignominiosa, onde o governo argentino
reconheceu oficialmente a presenca da
doenga em seu rebanho bovino.

Em menos de 24 horas, Estados
Unidos e Europa deixaram de comprar a
carme-grife mundial com embalagem azul
e branca, um pepino gigante.

A aftosa mandou para o freezer os
planos argentinos de maior conquista nos
mercados importadores de gado bovino.

Num cendrio extremamente otimista,
€m um ano e meio, eventualmente, 08
Estados Unidos poderao voltar as
compras. Numa visao mais realista, o
periodo de “quarentena” das carnes
argentinas e uruguaias serd provavelmente
bem mais espichado.

A Europa, mais conservadora, por
certo levara mais tempo para degustar a
carne bovina origindria dos pampas
argentinos.

Afinal de contas, para um rebanho de
50 milhdes de cabecas, a Argentina, até o
momento do fechamento desta edicéo,
tinha oficializado 1.343 focos de febre
aftosa, ap6s ter obtido o carimbo da O.LE
hd cerca de cinco anos, de zona livre sem
vacinagao. Ja o Uruguai, hé sete anos,
tinha o orgulho de ostentar o mesmo
status e hoje amarga 1.658 focos, numa
populagdo bovina de 10.500 cabegas.

E a posi¢do do Rio Grande do Sul?

Bem, os gatichos t¢m um rebanho de
12.500 unidades bovinas e ficaram
durante pouco mais de um ano, juntamente
com Santa Catarina, na privilegiada
posicdo de 4rea livre sem vacinacdo.
Agora, com a apari¢do de 21 focos, essa
posicdo foi revertida para “drea infectada
com vacinacio”.

No entanto, como os focos sdo
poucos e o gado ainda tem um residual
de imunizacdo, tendo sido novamente
vacinado, os sul-rio-grandenses tém a
esperanga de que, apds a segunda
vacinacdo, os mercados de exportagdo
deverao abrir suas portas.

O que deverd acontecer,
possivelmente, ainda antes do més de
agosto proximo. EJ
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QUI ESTA A SOLUCAO

“Lendo a revista,
interessei-me por uma
reportagem que falava so-
bre a criagcdo de avestruzes
e gostaria de ter mais infor-
macdes sobre esse mercado
que parece tdo promissor.
Gostaria de saber o custo ini-
cial do negécio, qual o prin-
cipal mercado consumidor,
enfim, todos os detalhes para
quem estd interessado em en-
trar nesse negécio.”

salmazo@mtv.com.br

— A criagdo de aves-
truz no Brasil é muito recen-
te, e 0s primeiros criatorios
surgiram em 1996. Atualmen-
te, o Brasil conta com um
plantel de 30 mil cabegas.
Uma pesquisa mostrou que,
se o avestruz atender a 0,3%
do consumo per capita no
Brasil, seria necessdria uma
produgdo de 36 milhdes de
quilos de carne. Como uma
avestruz oferece 35 quilos de
carne, seria necessdrio o aba-

“Sou estudante e estou
procurando material sobre a
cultura da canola. Como pos-
SO ter acesso a esse material?”

Marcilio Fernandes
marcilio.marangoni@pol.com.br

— Caro leitor, a cano-

la é utilizada para a
Jabricagao de éleo vegetal e é
considerada um dos principais
produtos agricolas do mundo,
sendo a terceira oleaginosa
produzida em escala mundial.
No Brasil, o seu cultivo estd

te de 1.028.571 aves. Anali-
sando o mercado daqui a
. oito anos, é

¢ constatar
que o quadro
€ altamente posi-
tivo para a atividade
em seus diversos seg-
Jl:  mentos. No caso das
plumas, o mercado € favord-
vel, jd que o Brasil é o maior
importador do mundo, com
cerca de 40 toneladas por
ano. No segmento couro, o
nivel de aceita¢do € muito
grande, pois a matéria-prima
é utilizada para produtos que
atendem os consumidores de
alto poder aquisitivo. O mer-
cado de carne internacional
absorve toda a producgdo dis-
ponivel, com o preco do qui-
lo podendo chegar a R$ 110.
Os pregos terdo sempre uma
étima cotagdo, devido as ca-
racteristicas de sua carne,
com corte similar a carne

praticamente restrito ao Para-
nd e ao Rio Grande do Sul.
Trata-se de wma cultura de in-
verno que substitui muito bem
o trigo e tem comercializagdo
garantida por parte das indiis-
trias de éleo. Em comparagao
com o trigo, a canola pode ser
um bom negdcio, jd que 0 CUs-
1o de produgdo por hectare estd
estimado em R$ 223, enquanto
o do trigo estd em R$ 280. A
produtividade média afa cano-
la chega a 1.700 quilos por
hectare, e o preco ao produ-
tor. a R$ 200 a tonelada. O lu-
cro obtido com a oleaginosa

bovina, e também as suas
qualidades de baixo nivel de
colesterol, calorias e gordu-
ra. Nos Estados Unidos, a
carne é comercializada a
US$ 22 o quilo, e no Brasil,
entre R$ 70 e R$ 85. Com a
preocupacdo cada vez maior
pela alimentagdo sauddvel,
aliada a altissima produ-
tividade da carne, o avestruz
se posicionou como um oti-
mo produto no mercado in-
ternacional. Toda a carne
colocada no mercado é ob-
tida a valores altamente
atraentes, sendo comercia-
lizada por valores em torno
de US$ 25 a US$ 150 o qui-
lo nos mercados norte-ameri-
cano, europeu e japonés. Esti-
ma-se que existam no Brasil
cerca de 13 mil avestruzes,
sendo que aproximadamente
8 mil estdo concentradas em
Sdo Paulo. Outras informa-
¢des, vocé pode obter junto ao
www.portaldoavestruz.com.br.

gira em torno de R$ 117 por
hectare, sem considerar os
custos de manejo. A exemplo
de outras culturas de inverno,
a canola exige alguns cuida-
dos para evitar riscos com pre-
juizos. Por isso, os técnicos
recomendam a diversificagdo
do plantio com o milho sa-
frinha e com o trigo. Desen-
volvida no Canadd, a partir
do melhoramento de varieda-
des de colza, a canola foi
adaptada ao consumo huma-
no e hoje produz um dleo ve-
getal de excelente qualzdadg.
O éleo possui um dos mais
baixos teores de gordura sa-
turada entre os oleos vege-
tais, o que o torna uma oti-
ma alternativa para as pes-
soas com problemas de co-
lesterol. Enquanto o dleo de
soja tem 15% de gordura sa-

= turada, o oleo de canola tem

apenas 6%.

Producéao de
laranjas

“Sou estudante de Eco-
nomia em Campinas/SP e
gostaria de saber se voces
poderiam me ajudar, indi-
cando-me sites e revistas
com matérias sobre laran-
jas, com dados relativos a
producao.”

Thalita Fdbio
calebevf@hotmail.com

B — Thalita, dados
mais especificos
vocé consegue no site
www.abecitrus.com.br,
que € da Associacdo Bra-
sileira dos Exportadores
de Citrus. No entanto, co-
locamos a sua disposicio
um pequeno resumo. O
Brasil mantém a posi¢ao
de maior produtor mun-
dial de laranjas desde a
década de 80. Somos res-
ponsdveis por 53% do
suco de laranja produzido
no mundo e por 80% do
suco concentrado vendido
no mercado internacional.
O Estado de Sdo Paulo se
destaca como o maior pro-
dutor da fruta, detendo
98% da producdo de suco
industrializado ou 70%
das laranjas produzidas.




“Gostaria de poder contar
com algumas orientagdes re-
ferentes a iniciacdo de granja
de postura de codornas. Estou
interessado em iniciar nesse
mercado, porém, ndo tenho
experiéncia e careco de infor-
magcodes. Sendo assim, neces-
sito de orientagdes quanto ao
empreendimento ou outras
matérias pertinentes, caso

existam.”
B — Paulo, aqui vao al-
gumas dicas para
vocé iniciar na atividade. A
primeira exigéncia de quem
vai iniciar na criag¢do € a
construcdo de instalagdes e a
compra de boas poedeiras.
Os animais devem ser adqui-
ridos de um matrizeiro de
confianga, para qie vocé pos-
sa ter certeza de estar com-
prando fémeas e de boa qua-
lidade. Para ter um desenvol-
vimento sadio, as aves neces-
sitam de dgua, luz e conforto.
O mercado oferece trés tipos
de galpdes para abrigar as
codornas: os estruturados
com gaiolas com sistemas de
bateria, gaiolas em degraus e
os chamados galpdes suspen-
sos. A limpeza e a distribui-
¢do da ragdo variam de um

Paulo Adriano Cunha
Divindpolis/MG
cbm.div@xnext.com.br

sistema para outro. A tempe-
ratura ideal para as codornas
de postura é de 21 a 24 graus
centigrados, no entanto, € re-
comendado um sistema de
exaustdo no local para au-
mentar a circulagcdo do ar e
evitar o acimulo de gases
produzidos pelo esterco. A co-
dorna possui grande necessi-
dade de dgua. No mercado,
existe uma grande diversi-
dade de bebedouros adapta-
dos aos diferentes tipos de

}t‘,-

gaiolas. Com relacdo a luz, é
recomendado que os galpdes
de poedeiras sejam ilumina-
dos por 18 horas a fim de au-
mentar a produtividade das
aves. As instalagées de uma
granja matrizeira se dividem
em avidrios para as codornas
de procriacdo e estruturas de
choca. As matrizes F-1 sdo
criadas em galpoes onde ma-
chos e fémeas (um macho
para trés fémeas) ficam em
gaiolas de postura. Depois de

A polémica aftosa é assunto na sala de aula

“0l4d.Gostaria de saber
mais informagdes sobre a fe-
bre aftosa. Sou professora de
Ciéncias, e estamos fazendo
uma pesquisa sobre esse as-
sunto tdo polémico. Desde j4,
agradeco pela aten¢do.”
E — A aftosa é uma

doenca infecciosa
provocada pelo aftovirus, que
permanece ativo na medula

ossea do animal e ataca so-
mente animais com casco bi-

miche@netwizard.com.br

partido. Os principais sinto-
mas no animal sdo febre, af-
tas na boca, na gengiva e na
lingua, ferimentos no casco e
tiberes. Essas lesoes impedem
os animais de se alimentarem
adequadamente, causando
perda de peso e reducdo na
produgdo de leite. A aftosa
atinge os exemplares bovinos,
bubalinos, suinos, ovinos, ca-
prinos e animais silvestres,
como javalis e capivaras. A
vacinagdo contra o virus ga-
rante imunidade aos animais

por um periodo de 12 meses.
Em caso de contaminagdo, es-
pecialistas garantem que o
consumo da carne do animal
doente ndo traz riscos para o
homem. De qualquer forma,
todos os animais infectados
sdo abatidos, e ndo hd possi-
bilidade de essa carne chegar
ao mercado. O cozimento da
carne e do leite tem a capaci-
dade de matar o virus. No
caso do leite, o processo de
pasteurizacdo também elimi-
na as chances de contamina-
¢do.

A Granja

recolhidos, os ovos sdo sele-
cionados, com o descarre’dos
trincados e defeituosos. E re-
comendado que os ovos sejam
incubados até o sétimo dia
apds a postura. Depois de
chocados por até 14 dias, os
ovos sdo transferidos para as
nascedeiras, onde permane-
cerdo por até quatro dias
para a eclosdo. O periodo de
produgdo de poedeira consi-
derado rentdvel vai dos 42
dias até os dez ou 12 meses
de vida. Os filhotes permane-
cem nas criadeiras até os 42
dias de vida. Apds esse pe-
riodo, atingem a maturidade
para a postura e sdo levados
para as gaiolas. Os custos di-
retos da criag¢do de codornas
de postura em fase de cresci-
mento sdo estimados em R$ 6,8
mil para um lote de 15 mil
aves. Nesse custo estdo inclui-
dos a compra de pintinhos de
um dia, ra¢do para aves de
um a 30 dias, ra¢do para aves
de 31 a 45 dias, gds, mao-de-
obra, vitaminas, serragem,
desinfetantes, transporte, luz
e dgua. Qutras informacoes,
mais técnicas e especificas,
podem ser fornecidas junto a
associacdes de criadores,
como a Associacao Paulista
de Coturnicultura, com sede
em Suzano/SP.

( Abacaxi

“Solicito informacdes

de como contatar com a

Embrapa, que estd testando

variedades hibridas de aba-

caxi no litoral do Rio Gran-
de do Sul.”

Paulo Ricardo Paulart

Trés Cachoeiras/RS
mpaulart@terra.com.br

)

— Caro leitor, para
falar com os técni-
cos, € SO entrar em contato
com a Embrapa Mandioca

e Fruticultura, pelo telefo-
ne (75) 721-2120. j’
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Alternativas para a
safra de inverno

Gostaria de parabenizar a reporter
Luciana Radicione pela matéria “Safra
de inverno: ndo faltam boas alternativas
para o produtor”, publicada em maio. Foi
muito esclarecedora e fiel a realidade.

Armando Azevedo Portas
Cati Campinas/SP

Avestruz da ibope

~

Gostaria de agradecer a revista A
Granja pelo apoio que temos recebido no
que se refere a divulgacdo das atividades
do Centro de Estudos e Formacdo Perma-
nente, principalmente dos cursos de Cria-
¢do Comercial de Avestruzes. Desde se-
tembro de 1996, quando a entidade ini-
ciou uma série de cursos tedricos e prati-
cos sobre a estrutiocultura, ja tivemos a
participacdo de mais de 450 pessoas.

Gilvan M. de Lima
Sao Paulo/SP

E mais que xiita, é talibd mesmo

A Granja

Vocés deveriam se envergonhar das
barbaridades que escreveram sobre a fe-
bre aftosa em sua edi¢cdo de n°® 630. Utili-
zam-se de sérdidos expedientes (como li-
gar o RS a Cuba /falar de rancgo politico e
os etecéteras) para culpar o governo do
Estado por essa bomba que explodiu nas
fucas desse seu (de vocés) ministro imbe-
cil. As atitudes do ministério, essas sim,
foram impregnadas de ranco politico. Nio
venham querer “‘tapar o sol com a penei-
ra”, seus pulhas. O governo do Estado,
antes mesmo dessa revista imbecil falar

Os novos paradigmas na mecanizacao

Certa vez, num navio de guerra, a tri-
pulacdo se viu em panico quando um
submarino inimigo se aproximou e sub-
mergiu. Como localizd-lo e destrui-lo
antes que ele o fizesse com o navio? Um
consultor em combate maritimo entdo
chega ao capitio e diz:
“Vamos aquecer o
mar. Com o calor, eles
terdo de vir a superfi-
cie, e entdo vocés o
bombardeiam!”. O ca-
pitdo, entdo, pergun-
tou: “Mas, senhor,
COmo vamos aquecer
o mar?”. O consultor
respondeu: “Ora, o ca-
minho eu ja mostrei,
como implementar é
problema de vocés”.
Essa anedota traduz
em poucas palavras o

A REVISTA DO
LIDER RURAL

12 - JULHO 2001

(ATAISE ALVES, DO SEMAR: * TEMOS ORGULKO DE TER CAPACITADO MAZS OE 6 MILHOES DE PLSS0AS"

conteiido do texto “Vocé esti prepara-
do para a nova era da mecanizacdo?”,
publicado em A Granja, em maio de
2001, e escrito pelo consultor em meca-
nizagdo Luiz Vicente Gentil. E, falando
em paradigmas, palavra muito utilizada
na matéria, sugiro que
ele, como consultor,
conheca e se atualize
em Reliability Cen-
tered Maintenance
(RCM) para conhecer
melhor os novos para-
digmas da engenharia
de manutengdo e po-
der falar a respeito de
tendéncias em manu-
tencdo de maquinas.

W
Parceria Fundagdd MT——
evista’A Granh premia
destagui cultura

sopa

Roberto Avila Martins
Ttupeva/SP

A bmnj a

em aftosa, jd queria vacinar. Mas nio,
os expertinhos do comércio internacio-
nal achavam bom assim: ganhar umas
“merrequinhas” a mais por dizer ““zona
livre de aftosa sem vacinag@o” . Agora,
peguem essas “merrequinhas” e vao ta-
par o furo (ou sol?) criado por esse radi-
calismo infantil. Digo mais, essa revis-
ta devia se preocupar mais em informar
(pois é lida por diferentes correntes de
pensamentos) e menos em fazer as jo-
gatinas politicas das Farsul da vida.

Rogério Guimardes/Trés Cachoeiras/RS

—

Pesquisa sobre cana

Estava pesquisando em algumas re-
vistas A Granja, que ainda guardo, e
encontrei um pequeno artigo sobre a cana
hidrolisada. A revista é de dezembro de
1997, e o titulo do artigo € “Tratando com
soda catstica”. Bom, estamos concluin-
do um trabalho de graduagio que utili-
zou o Kit Hidrocana citado no artigo. Em
nosso trabalho, comparamos as canas in
natura, hidrolisada e fenada. Gostaria-
mos de compartilhar nossa iniciativa, ja
que ¢ de interesse pratico a utilizacao da
cana como volumoso alternativo.

Rosemary Lais Galati
laisgalati @netsite.com.br/Unesp/Jaboticabal

Tire suas duvidas ou dé a sua opinido.
Escreva para a redagao da revista
A GRANJA,

Av. Getulio Vargas, 1526
CEP 90150-004, Porto Alegre/RS
Fax: (51) 3233-2456
E-mail: mail@agranja.com
Home page http://www.agranja.com
As cartas ou mensagens poderao ser
publicadas de forma resumida.

A Granja




DUARDO ALMIEIDA REIS

Pescando no Rio de Jereré

ntre as muitas besteiras que tenho

feito na vida, nenhuma se com-

para a mania de viajar de madru-
gada, ressaqueado e maldormido, para
“ganhar tempo”. Fol assim numa viagem
de cinco ou seis dias, no Mato Grosso,
quando combinamos sair de Cuiabd as 3h
da manha (ou da noite?). O veiculo era
um caminhdozinho Ford F 4000, recém-
reformado. Eramos trés herdis na cabine
e um na carroceria, agarrado ao malhal,
dividindo o espago com um barco de alu-
minio, um motor de popa, dois tambores
de 200 litros de gasolina e um fuzil es-
condido.

Escusado ¢é dizer que, transportando
menos de 800 quilos, entre barco, passa-
geiros, fuzil e gasolina, qualquer F 4000
pula feito um cabrito. Mas o melhor veio
logo depois, quando o Otto, que pilotava
a camioneta, dobrou uma gargalhada e in-
formou: “Estamos sem um pingo de
freio!”, antes de concluir: “Freio é um ne-
gdcio que a gente s6 usa quando tem”.

Realmente, ndo tendo, fica meio dificil
de usar. No meu livro Amazénia Legal &
llegal, dei noticia desse amigo singular, que
ndo se importa de ser picado por um tri-
lhdo de abelhas, desde que o companheiro
de aventuras leve uma ferroada. Amigo
expedito, capaz de transformar um prego
de mata-burros em pino de seguranga de
motor de popa, contando apenas com um
alicate de pressfo, com o qual “desbastou”
o0 imenso prego, as gargalhadas, depois de
uma hora de trabalho exaustivo.

O espantoso gargalhar, no meio de um
rio deserto, afluente do Juruena, tinha ex-
plicacdo. Todos sabemos que os pinos de
seguran¢a dos motores de popa foram in-
ventados para impedir que a hélice que-
bre, ao bater num obsticulo, exatamente
0 que tinha acontecido conosco algumas
horas antes. Por sorte, um pedago de ta-
bua passou boiando no rio com o tal pre-
2o espetado. Reduzido ao didmetro e ao
tamanho de um pino, o ex-prego eraa “ga-
rantia” de que, encontrando outro obsti-
culo, ficarfamos sem a hélice. E o resulta-
do final da estéria seria, fatalmente, uma
viagem de quatro ou cinco dias pelo rio
deserto de outros barcos, sem motor e sem
remos, até a fazenda mais préxima.

Tudo muito divertido, quando sé tinha-
mos uma lata de goiabada, dois pacotes

de cream crackers, uma dizia de garrafas
de Pitu e um pacu pescado para comer sem
sal, enquanto aguardivamos o milagre do
prego que passou boiando na tdbua. S6
rindo, ou gargalhando, diante da perspec-
tiva de bubuiar seis dias rio abaixo, num
barco de aluminio, sem comida, mosqui-
teiro, charutos, sal, sabonetes e outras con-
veniéncias civilizacionais.

Toda essa introdugdo, que ja me co-
meu 41 linhas do computador, vem a pro-
posito da viagem de volta na F 4000, que
parecia um cabrito, saltando sobre os bu-
racos e as valas das estradas, quando en-
contramos um terreno arado, gradeado e
pronto para plantar, sem indicacdo do
nome da empresa agricola, galpdes, casas
ou cercas: s6 o terreno preparado, a per-
der de vista.

Ajustei os 6culos e acompanhei no
odémetro da camioneta: 14 quilémetros
arados e gradeados ao longo da estrada
infame. Depois, fiquei sabendo que a drea
preparada tinha mais de 10 quilémetros
de fundos e pertencia a Fazenda Itamara-
ty Norte, do gran-

zada e sauddvel, que chegou ao Norte
mato-grossense levando seus velhos trato-
res, suas familias, suas picapes desconjun-
tadas e uma enorme disposi¢do para traba-
lhar e vencer.

Gente que se estabeleceu, vale insis-
tir, numa regifio de Gtimas terras, com es-
tradas razodveis, a uma distancia educada
de Cuiab4, com larga experi€ncia agro-
pecudria e capital préprio, que lhe permi-
tiu comprar as glebas de até 150 ha. Nuns
poucos anos, as glebas foram remembra-
das (tornar a reunir o que estava desmem-
brado) numa grande fazenda, o que tam-
bém acontecerd, fatalmente e muito mais
depressa, com a Fazenda Itamaraty do MS,
se € que vai sobrar alguma coisa.

Agricultura moderna € coisa tao séria,
que a correcdo e a fertilizagdo dos solos,
marcada com estacas de bambu e bandei-
rolas, como se fazia quando me aventurei
pelo MT na camioneta sem freios, € hoje
balizada com o adjutério de um GPS, glo-
bal positioning system, amarrado nos si-
nais de rddio de 24 satélites.

Morando na fa-

de Olacyr Moraes.
Versio MT da mo-
delar Fazenda Ita-
maraty, do MS, que
vem de ser entre-
gue ao MST, com
os resultados faceis

“Este pais parece
vocacionado a andar na
contramdo da historia
e da tecnologia”

zenda, peguei 0O
tempo em que se
vendiam tourinhos
— e nao foi ha sécu-
los, mas ainda outro
dia. A inseminagao
artificial era inci-

de adivinhar: nédo
dura dois anos.

Agricultura moderna € coisa muito sé-
ria para ficar por conta de um magote de
pobres-diabos manobrados por agitado-
res profissionais, mas este pais grande e
bobo parece vocacionado para andar na
contramio da histéria e da tecnologia. Foi
assim com a Informdtica, besteira que
marcou de forma indelével o regime mi-
litar. Vai ser assim com a “reforma agra-
ria” dos assentamentos.

Ha 15 anos, quando andei procurando
fazendas para um grupo europeu, que de-
sejava implantar no Brasil um projeto de
carne melhorada, encontrei bela proprie-
dade de 20 mil hectares, 14 mesmo no nor-
tio do Mato Grosso. Otimas terras, fazen-
da resultante do remembramento de 156
glebas de 100 a 150 hectares, compradas
por agricultores do Sul, gente acostuma-
da a viver e trabalhar no campo, alfabeti-

piente, o transplan-
te de embrides ficava por conta de raros
centros de pesquisas e a clonagem anda-
va no terreno da ficgdo cientifica.

Ainda ha pouco, num jornal carioca, li
o seguinte: “Os clones deixaram de ser alvo
apenas de interegse cientifico. Hoje, deze-
nas de empresas americanas se dedicam a
clonar vacas premiadas”. Tudo bem que o
processo ainda apresente problemas e que
boa parte da comunidade académica diga
que € cedo para vender clones normalmen-
te: 75% dos clones morrem no segundo més
de gesta¢do, e a placenta de um clone pode
ter até seis vezes mais fluido que o normal.

Nada que niio tenha conserto a médio
prazo, com muita pesquisa, muita tecnolo-
gia e muito dinheiro. Enquanto isso, 14 va-
mos assentando milhdes de pobres-diabos.
E muito de desejar que os assentamos sejam
feitos as margens do Rio de Jereré, que tem
peixe bom e siri-patola a dar com o pé. i
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SEMENTES

A qualidade aliada a
um marketing de
peso sdo os
principais trunfos
desse segmento.
Estratégias que
passam por uma
mobilizacdo e uma
conscientizagdo geral
quanto a
importancia da
certificagio estdo, de
uma certa forma,
surtindo efeito
positivo

Luciana Radicione

inda € recente nd Brasil o movi-

mento que vem dando cada vez

mais importincia a qualidade da
semente produzida em solo brasileiro.
Embora ainda em crescimento, empresas
e agricultores vém colocando em prética
acoes e definindo estratégias para ampliar
o cultivo de insumos fiscalizados que ga-
rantam uma boa colheita ao final da safra.
Essa integracio, de uma forma geral, vem
ocorrendo em todas as regides do pais e
€ marcada principalmente pelo crescen-
te interesse do produtor em exigir semen-
tes de origem reconhecida e qualidade
certificada.
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O produtor Jodo Van Ass, proprieté-
rio das Sementes Van Ass, de Montivi-
diu, Goids, confirma essa tendéncia. “A
tecnologia de ponta estd a disposicao de
todos os produtores, e informacio € o que
ndo falta hoje para se conquistar a quali-
dade no campo”, afirmou. Para ele, que
cultiva 15 diferentes variedades de soja
com tecnologia da Embrapa e da Engopa
(Empresa Goiana de Produgao Agricola),
o produtor brasileiro ndo pode mais se
permitir esperar pela tecnologia. Os be-
neficios saltam aos olhos: “A semente de
soja, para se ter uma idéia, € o insumo
mais barato do custo da lavoura, em fun-
¢do da competigdo entre os diversos ma-
teriais que estdo no mercado™. De olho
no mercado estdo as empresas nacionais
que vém investindo em pesquisa local e
ddo o impulso necessdrio para o desen-
volvimento do setor. Esse € o caso da
Agroeste, cuja matriz ficaem Xanxeré, em
Santa Catarina. De acordo com o gerente
comercial Neimar Brusamarello, o primei-
ro hibrido de milho resultante de pesqui-
sa propria foi lancado em 1994. Essas duas
novas variedades foram colocadas a dis-
posi¢do do produtor brasileiro. A empre-
sa, de atuag@o na Regido Centro-Sul do
pais e no Mercosul, detém 9% do merca-
do nacional. “A resposta do produtor aos
nossos produtos tem sido muito boa, em
funcdo dos materiais com alto valor nutri-
cional que resultam em excelente quali-
dade de grios”, salientou Bx:usamareIIo.
A Agroeste agora estd invest}ndo na mo-
dernizacdo de centro de pesquisa em Cam-
po Verde/MT, que terd capacidade parare-
ceber 1,2 milh@o de sacos.

Esse novo quadro que se desenha para
o setor sementeiro € ratificado pelo vice-
presidente Norte/Nordeste da Associagdo
Brasileira dos Produtores de Sementes
(Abrasem), Edeon Vaz Ferreira. Segundo
ele, o Brasil vem conquistando grandes

avancos nos tiltimos anos nesse setor. Prin-
cipalmente porque os produtores desper-
taram e passaram a exigir mais qualidade
¢ apesquisa deu o respaldo suficiente para
que isso fosse possivel. “Hoje, a pesquisa
recqmenda variedades mais definidas, es-
pemﬁcas. para as diferentes situagdes de
solo e clima encontradas no Brasil”, afir-
n}ou~Edeon, que também preside a Asso-
clagio dos Produtores de Sementes de
Mato Grosso (Aprosmat).

,0 Mz}to Grosso, alids, é o Estado que
estd na dianteira nacional quando o assun-
to € semente de qualidade. L4, 95% das
lavouras cultivadas sdo com sementes fis-
calizadas ou certificadas. “As condicoes
edafoclimiticas da regifio nio permitem
que o produtor faca a sua propria semen-
Ee , informou Edeon. A situagdo inversa
¢ encontrada no Rio Grande do Sul. Se-
gundo levantamento da Abrasem, entre a
produgdo gaticha, a taxa de utilizacao de
sementes € de apenas 55%, uma das me-
nores do pais em comparag¢ao com gran-
des Estados produtores. “A produgdo de
sementes no Rio Grande do Sul é menos
complexa, pois as condigdes edafoclima-
ticas favorecem que o préprio agricultor
cultive a sua semente”, avaliou.

_ O Rio Grande do Sul, apesar de pos-
Suiruma completa infra-estrutura para de-
senvolver sementes fiscalizadas, estd des-
perdicando seu potencial. Para o presiden-
te da Apassul, Ant6nio Loureiro da Silva,
além do trabalho da Aprosmat e da Fun-
dacéio MT, a alta taxa de uso de sementes
no Mato Grosso se da pelo fato de que
também & muito complexo para o produ-
tor rural guardar graos como semente, pojg
¢ dificil obter germinagio adequada, “E
dificil mostrar, estatisticamente, que o grijq
adequadamente produzido e limpo por
agricultor produzird menos que a semep.-
te fiscalizada da mesma variedade”, dis.
se. De acordo com Loureiro, a maior difj-
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culdade é evidenciar aos produtores as
vantagens do uso de semente fiscalizada,
pois ambas vdo germinar e nio sofrerdo
restricdes sanitdrias. A pergunta deixada
no ar pelo dirigente € a seguinte: “Como
colocar isso ao produtor por meio da de-
monstracdo de resultados?”. questionou.
Embora o problema atinja muitos pro-
dutores gatichos, Loureiro afirmou que as
sementes de cultivares indicadas pela pes-
quisa no RS e registradas no Ministério
da Agricultura apresentam excelentes ca-
racteristicas do ponto de vista de produti-
vidade e qualidade industrial. As semen-
tes alcancam normalmente os padrdes ger-
minativos estabelecidos, de 80%, e facil-
mente atingem valores superiores a 90%.
O Instituto Riograndense do Arroz
(Irga) tem importante papel na pesquisa
de novas variedades de arroz, um dos prin-
cipais produtos da economia agricola do
Estado. Dentro da proposta, o Irga desen-
volve e adapta variedades de arroz irriga-
do para as regides orizicolas gatchas. A
tltima novidade langada foi o cultivar Irga
421, de alto vigor e resistente ao acama-
mento. Os gatichos também j4 experimen-
tam variedade de arroz hibrido. Recente-
mente foi langado para o solo gatcho a
XL6, primeira semente hibrida de arroz
produzida pela RiceTec, A semente pro-
mete maior produtividade em 4reas me-
nores de cultivo, resisténcia a doencas e
tolerancias as condi¢des de cultivo.

PIRATARIA

Edeon Ferreira, da Abrasem, afirmou
que a entidade sempre buscou orientar e
estimular os produtores ap uso de semen-
tes fiscalizadas e certificadas, mas ainda
concentra esforgos na chamada “pirataria”
de sementes. Isso pPorque, com a Lei de
Protegdo de Cultivares (LPC), s6 é possi-

Ferreira, da
Abrasem: o
laboratério da
Aprosmat é o que
mais realiza testes
de tetrazilio

no pais
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Uma lavoura produtiva também depende de sementes de qualidade, ou seja, certificadas e fiscalizadas

vel multiplicar materiais protegidos com
a autorizacdo do melhorista, ou seja, me-
diante licenca. “Muitos produtores opor-
tunistas vém multiplicando sementes, co-
mercializadas com valores diferenciados
e concorrendo de forma desleal e ilegal
no mercado”, denunciou. No ano passa-
do, a Abrasem recebeu 60 notificagdes
desse tipo de todo o Brasil. “Os produto-
res tém de notificar esses casos”, salien-
tou Edeon. A médio prazo, essa irregula-
ridade poder4 ser amenizada com o apri-
moramento da Lei de Sementes, formula-
da em 1976. A idéia ¢é dar ferramentas ao
poder puiblico para fiscalizar as sementes
piratas.

INVESTIMENTOS

O Brasil ja consumiu mais de US$ 20
bilhdes em pesquisa de sementes nos tlti-
mos 30 anos. Esse investimento partiu de
instituicdes de pesquisas estaduais, fede-
rais, 6rgios de extensdo rural e universi-
dades. O agrénomo pesquisador da Em-
brapa Cerrados, de Planaltina/DF, Luiz
Carlos Bhering Nasser, afirmou que o pais
conseguiu resultados relevantes nas dreas
da genética e melhoramento de sementes.

Adriana Langon
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“As instituicdes estdo sempre buscando
novas variedades, com potencial de ger-
minacdo e vigor, pois, hoje, o produtor niio
quer materiais de baixa germinacfo e que
propiciem o surgimento de daninhas”, dis-
se. Apesar do crescimento no Brasil nes-
se setor, Nasser aponta os erros que per-
sistem e que dificultam a ampliacio da
qualidade dos insumos produzidos. Um
dos grandes problemas, segundo o pesqui-
sador, € a auséncia de legislagdo especifi-
ca para a drea sanitdria. “O trinsito é li-
vre. Qualquer cidadio pode transitar com
sementes sem ser incomodado. Isso im-
plica perdas diretas para o agricultor, pois
facilita muita a introdugfio de doengas em
regides até entdo ndo contaminadas”, ex-
plicou. O livre transito aumenta ainda mais
0s custos de produgdo, ja que o surgimen-
to de doengas requer maior volume de
aplicacd@o de fungicidas.

Nasser defende que o Ministério da
Agricultura estabeleca portarias que regu-
lem o trinsito de sementes no Brasil. “Os
Estados também precisam colocar leis lo-
cais a partir da portaria de Ambito fede-
ral”, salientou. O Grupo Técnico Perma-
nente de Sanidade de Sementes (GTPSS),
instituido pelo ministério, no ano passa-
do, do qual Nasser faz parte, estd traba-
Ihando na elaboracio de normas de sani-
dade, e um dos objetivos € justamente re.
gular a questdo do transito de sementes,
O GTPSS vem atuando também na cria-
¢do de padroes de qualidade sanitaria parg
sementes, ja que o uso de materiais porty.-
dores de doengas ¢ uma das formas de .
troduzir e disseminar doencas em regjgeg
que poderiam ser produtivas por longos
periodos. Estima-se que as doencas trans-
mitidas por sementes sejam responsiveis
por 10% a 20% das perdas agricolas con-

A Granja
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tabilizadas no Brasil, o que corresponde
a uma perda de 8 a 16 milhdes de tonela-
das por ano.

Na opinido de Luiz Carlos Nasser, o
agricultor € o principal personagem no
combate & disseminag@o de sementes de
mé qualidade. “Ele deve e precisa exigir
atestado de qualidade do insumo na hora
da compra, caso contrario, nio terd garan-
tia nenhuma de estar levando material de
boa procedéncia”, disse. Infra-estrutura,
de acordo com o agrénomo, ndo € proble-
ma, j4 que existem no pais 25 laboratd-
rios credenciados pelo Ministério da Agri-
cultura capacitados para realizar a analise
sanitiria de sementes.

Enquanto a conscientiza¢io ndo che-
ga para todos os produtores, ja que ainda
muitos adquirirem sementes sem laudo sa-
nitdrio, “é preciso lutar para que o Minis-
tério da Agricultura implemente normas
de sanidade”, afirmou Nasser. Segundo
Edeon Ferreira, da Abrasem, as institui-
coes publicas de pesquisa tém papel fun-
damental no processo de disseminagio de
tecnologias. Lamentou, no entanto, o fato
de a pesquisa publica estar basicamente
concentrada na Embrapa, em funcdo do
sucateamento das instituicdes estaduais.
“As instituicdes devem ouvir as necessi-
dades dos produtores, ou seja, é necessa-
ria uma interagdo com os produtores de
sementes, pois eles sdo os multiplicado-
res de tecnologia”, destacou Edeon.

PARANA

Ha seis anos, o Estado do Paran4 pos-
sufa cerca de 200 empresas produtoras de

sementes. Hoje, pouco mais de 100 em-
presas estdo atuando no mercado de for-
ma eficiente, produzindo materiais espe-
cificos para a regi@o e com origem conhe-
cida. Na opinido de Luiz Turkiewlcz, agro-
nomo e lider do Programa de Propagacio
Vegetal do Instituto Agrondmico do Pa-
rand (lapar), essa concentragio teve um
impacto positivo para o agricultor. “Ago-
ra, quem compra sementes, e no fica sa-
tisfeito, tem para quem reclamar”, argu-
mentou, salientando que, quando se ad-
quire semente ndo fiscalizada, o prejuizo
€ direto no bolso.

No Parand, as primeiras mudangas no
sentido de qualificacdo do setor semen-
teiro ocorreram ha cerca de 25/30 anos.
“Esse movimento s6 deixou no ramo as em-
presas mais eficientes”, disse Turkiewlcz.
Uma das vantagens dessa concentragio de
empresas, na opinifio do técnico do Iapar,
foi a proximidade das empresas de semen-
tes e quimicos com o agricultor. “As mul-
tinacionais estdo chegando no homem do
campo e incentivando o plantio de semen-
te tratada”, enfatiza ele. O resultado dis-
so € a reducgfo da incidéncia de riscos no
inicio do plantio. “Uma lavoura bem plan-
tada inicia com boa emergéncia, e o trata-
mento de semente protege qualquer intem-
périe que possa ocorrer naquele momen-
to”, esclareceu.

O Iapar é reconhecido nacionalmente
pela sua eficiéncia na pesquisa e na pro-
dugdo de sementes bésicas de arroz, tri-
20, algodio, feijdo, milho, café, forragens
e adubos verdes. A semente da principal
cultura do Estado, no entanto, a soja, vem
sendo pesquisada e desenvolvida pela Em-
brapa Soja, de Londrina. A partir da pes-
quisa realizada por seus dez técnicos, 0s
materiais sdo comercializados para empre-

sas que os tornam registrados ou certifica-
dos. “O produtor no Parand estd indo atrds
da tecnologia disponivel nas sementes. Isso
porque, agora, ele sabe que uma boa pro-
ducdo comega com uma boa implantagio
da lavoura. E isso s6 se consegue com 0
uso de semente de qualidade”, concluiu.
Sementes Peron — Além da qualida-
de, os produtores brasileiros de sementes
hoje contam com a diversidade de empre-
sas que desenvolvem a pesquisa. O gran-
de beneficiado é o sementeiro. Esse é 0
caso da empresa Sementes Peron, de Santo
Anténio do Sudoeste, no Parand. L4 sdo
produzidas sementes de soja, trigo e fei-
Jdo com tecnologia da Embrapa, Iapar e
Coodetec. “S6 na soja usamos sete varie-
dades de soja da Coodetec e oito da Em-
brapa”, informou o gerente comercial Ari
Grando. A produgao de sementes na Pe-
ron alcanga 4.300 toneladas de soja, 2.250
toneladas de trigo, com 15 variedades do

Coodetec, [apar e Embrapa e 200 tonela-

Amostras examinadas no
laboratério da Aprosmat, em
Rondondpolis/MT

Adriana Langon




das de feijdo, com a tecnologia de trés
materiais da Embrapa e do Iapar.

A empresa trabalha com clientes no
sistema cooperado, cuja drea de produgao
alcanga 4,2 mil hectares na soja, 3,5 mil
hectares no trigo e 350 hectares no feijdo.
“Todos os nossos 100 cooperados traba-
lham com o tratamento da semente, fazem
uso de micronutrientes e investem no con-

A Granja

Semente é responsdvel por apenas 7% do custo
de produgdo da lavoura

trole e no manejo de pragas”, salientou o
gerente comercial. Essa profissionaliza-
¢do dd aos produtos da Peron mercado ga-
rantido no Parand, em Sio Paulo e no
Mato Grosso do Sul, hd 17 anos. Aproxi-
madamente 90% da produgio € vendida
diretamente ao consumidor. O beneficia-
mento do insumo é realizado em duas
unidades localizadas no Parand, que rea-
lizam a seleciio das sementes bésicas até
as fiscalizadas.

MATO GROSSO

O Estado do Mato Grosso hoje € exem-
plo para todo o pais no que tange a pes-
quisa e ao uso de tecnologias no setor de
sementes. De acordo com o presidente da
Aprosmat, Edeon Ferreira, a inddstria se-
menteira do Estado investiu pesado em
tecnologia e em unidades de beneficia-
mento. Isso, em parte, explica o maior in-
dice de uso de sementes fiscalizadas do
pais, de acordo com o levantamento da
Abrasem. “O Mato Grosso € o expoente
no Brasil, na drea da semente”, salientou.

Uma parceria entre a Fundacio MT, a
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ADA QUALIDADE

Unisoja e a Aprosmat garante que toda a
semente colocada no mercado seja de qua-
lidade. O Sistema de Qualidade de Semen-
tes (SQS), implantado a partir dessa par-
ceria, permite que 100% dos lotes de se-
mentes de todas as culturas produzidas no
Estado sejam colhidos por amostragem
para andlise de qualidade no laboratério
da Aprosmat. “O material sai do labora-
tério com uma nota apés andlise de as-
pectos como pureza, germinagdo e vigor’,
explicou. Se o insumo se enquadrar no
Indice de Qualidade (IQ), cujo padrio é
mais exigente do que o Ministério da Agri-
cultura, a semente recebe o selo de quali-
dade com a garantia de Aprosmat, Fun-
dacdo MT e Unisoja.

A técnica do tetrazélio desenvolvida
no laboratério da associacdo dos semen-
teiros do Mato Grosso analisa o grau de
pureza e geminacdo da semente, aspectos
obrigatérios do Ministério da Agricultura
para que o insumo possa ser comercializa-

Rentabilidade com
estabilidade produtiva ao longo
de sucessivas safras, seguranga e
qualidade de graos resultantes da
melhor genética e da mais
avancada tecnologia.
Assim é o conjunto de hibridos de
milho da Pioneer e o Sistema de
Combinacao. Um encaixa
perfeitamente no outro.

Pode confiar!

www.pioneer.com/brasil




do. Ela consiste em mergulhar a semente
de soja numa mistura de sal e d4gua. Com
isso, o grdo ganha uma nova coloragio,
novo volume e nova umidade. A retirada
da casca da semente € que denuncia o po-
tencial de vigor do produto e se estd sujei-
to a algum tipo de dano na lavoura. O la-
boratério da Aprosmat é o que mais reali-
za andlise de tetrazélio no Brasil.

Itaqueré — No Mato Grosso, além da
soja, destaca-se a produgdo de sementes
de algod@o. A Sementes Itaqueré, de Pri-
mavera do Leste, € responsédvel por mais
de 50% do insumo comercializado no Es-
tado, com uma produc@o que alcanca 165
mil sacos. A produgdo propria compreen-
de 50 mil sacos, o restante é produzido
por produtores parceiros. Segundo o di-
retor agroindustrial da empresa, Eurico
Brunetta, neste ano a drea ocupada com
sementes de algoddo chegara a 2.100 hec-
tares em funcdo do potencial do mercado
e do incremento de parcerias. A varieda-
de ITA 90 ocupa 70% da 4rea cultivada.

De acordo com Brunetta, a preferén-
cia pelo material se d4 em funcéo da qua-
lidade da fibra de algodio alcancada.
“Essa variedade possui uma estabilidade
muito grande e se adapta perfeitamente as
condi¢des de clima e solo do Mato Gros-
so”, afirmou. Além disso, o rendimento
médio por hectare € alto. Por hectare sio
retirados entre 250/300 arrobas. Nos cam-
pos de produgio da Sementes Itaqueré é
realizado um rigoroso controle de quali-
dade para afastar os riscos com o surgi-
mento de pragas.

Um dos diferenciais
da empresa é a Unida-
de de Beneficiamen-

to de Sementes Ita-
queré (Udesil),

que realiza o des-
lintamento de se-
mentes de algo-
dao. Os equipa-
mentos im-

Tetrazolio analisa o potencial
produtive do grdo (soja)
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portados hé dois anos consumiram US$ 1
milhdo em investimento, mas, na opiniao
de Brunetta, valeu a pena. “O linter retira
os pélos da semente através de um pro-
cesso quimico sem dano algum a semen-
te”, ressaltou o diretor. Ele explicou que
todo o processo € realizado a seco, sem
contaminar o meio ambiente.

Bom Jesus — Outro exemplo de efi-
ciéncia no Mato Grosso é a Sementes Bom
Jesus, localizada no municipio de Pedra
Preta. L4 sdo desenvolvidos materiais de
soja da Fundacdo MT. A produgdo de
sementes de soja das variedades con-
quista, tucano, xingu, pintado, além das
recentes tucunaré, uirapuru e arara-azul,
ocupa 7 mil hectares.

A tecnologia empregada pela Funda-
¢dio MT foi determinante para que a Bom
Jesus optasse pelos materiais desenvolvi-
dos por seus técnicos. Segundo o proprie-
tario da empresa, Nelson José Vigolo, as s,
variedades resistentes a diversas doengas .

e com produtividade alta fizeram com que
as sementes da Fundacdo MT ganhassem
a confianca do produtor.

No caso especifico da semente de soja,
a mais procurada pelos produtores € a pin-
tado, pelo seu potencial de resisténcia a
nematéide. Qutra variedade, a tucu-

naré, promete ganhar a pre-
feréncia dos produ-
tores mato-

grossenses em 2002. Este € o primeiro ano
de producio da variedade que terd poten-
cial de produtividade média de 3.600 qui-
los por hectare. “Creio que, no préximo
ano, a tucunaré vai tomar parte do merca-
do da pintado”, prevé Vigolo. De acordo
com o produtor, o trabalho da Fundacio
MT tem sido de grande importéncia para
o setor sementeiro do Estado, ja que dis-
ponibiliza ao produtor materiais de quali-
dade e altamente produtivos.

A Fundacdo MT é responsdvel por até
80% das sementes comercializadas no
Mato Grosso. Segundo o coordenador de
sementes da Fundacdo MT, Paulo Afon-
so Watanabe, a semente produzida no Es-
tado hoje tem um alto padrdo de qualida-
de, potencial genético e qualidade garan-
tida gracas ao empenho de técnicos e pro-
dutores licenciados. Além do monitora-

Adriana Langon

de soja com a tecnologia da Fundagio MT



mento no campo, a producdo passa pela
aprovagdo do SQS, que analisa amostras
de 100% dos lotes produzidos. “Sé se
emite certificado, se aquela semente se en-
quadrar no padrdo de qualidade exigido
pelo mercado”, afirmou.

TRANSGENICOS

Embora a tecnologia das sementes
transgénicas esteja apenas sendo testada
em campos experimentais, mantidos pe-

Divulgagio

Brunetta, de Primavera do Leste/MT: um
dos diferenciais da Sementes Itaqueré € a
usina de deslintamento

las multinacionais presentes no mercado
brasileiro, jd hd estimativas de producéo
ilegal no pais. A Apassul calcula que o
grio de soja geneticamente modificado
poder alcangar até 45% da drea na pro-
xima safra. Para o presidente da Apassul,
Antdnio Loureiro da Silva, o plantio de
transgénicos representa um retrocesso
para o Rio Grande do Sul, que vinha apre-
sentando crescimento na taxa de utiliza-
cio de sementes de soja. “Hoje, vdrias
cultivares argentinas, denominadas de
‘Maradonas” estdo disseminadas em nos-
so Estado”, alertou. O resultado disso,
salientou, é a reducdo da producdo e das
vendas em 2001, em fungdo da amplia-
¢do da drea com soja modificada.

H4 evidéncias de que lavouras trans-
génicas foram colhidas, e os graos, trans-
portados para outros Estados, especial-
mente o Parand. Em fun¢io do quadro que
se desenha para o setor de sementes de
soja no Rio Grande do Sul e no Brasil, o
presidente da Apassul defende a libera-
¢iio para registro e producg@o de cultivares
de soja transgénica. A idéia € possibilitar
a efetiva distin¢ao entre producio de soja
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orginica, ndo-transgénica e transgénica.
“Queremos que nossos sistemas de pro-
ducdo ndo sejam desestruturados. Espe-
ramos que aos agricultores seja dada a
op¢io de escolha sobre as cultivares”,
destacou o dirigente.

Em junho, a Monsanto anunciou a
realizacdo de estudos de impacto am-
biental da soja transgénica Roundup Rea-
dy. A empresa recebeu do Ibama o termo
de referéncia para a realizacdo do Eia-
Rima, estudo e relatério de impacto am-
biental. O estudo vai caracterizar o ma-
terial genético inserido no meio ambien-
te, com andlise da possibilidade de trans-
feréncia do gene para plantas selvagens
ou ervas daninhas . Um dos grandes temo-
res € que o gene que da resisténcia ao her-
bicida possa ser transferido para outras es-
pécies. A expectativa € que o Eia-Rima seja
concluido em tempo habil para que o
Brasil autorize o plantio da soja RR ain-
da neste ano.
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Os pneus de tracio diogonais e radiais para uso agricola da
e a mais avancada fecnologia ja sabe muito bem
lidade de uma assisténcia tcnica sempre presente

A
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SERVIGO DE ATENDIMINTO AD CONSUMIDOR
e-mail: unagricola@goodyear,com
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s AGORA COM 7 ANOS DE GARANTIA.
para colher as melhores safras e os melhores frutos. Quem procura resisténcia, durabilidade
sor, maior poder de autdlimpezo, melhor dirigibilidade e conforio para o operador e a franqii

isso, peca sempre Goodyear, a melhor saffa de pneus agricolas.
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E nquanto os produtores buscam for-
mas de aumentar a produtividade da
sua lavoura de sementes de maneira efi-
ciente, as empresas multinacionais, aten-
tas s mudangas e as exigéncias do mer-
cado consumidor, reestruturam-se para
levar as produtores opcdes especificas
para cada canto do pais. Muitas delas
vém apostando em fusdes e na compra
de empresas nacionais jd detentoras da
tecnologia local para ganhar mercado.
A Monsanto, por exemplo, comegou a
consolidar a sua posi¢do como fornece-
dora de insumos para a drea agricola,
ingressando na drea de pesquisa e bene-
ficiamento de sementes de soja, por in-
termédio da compra da Monsoy, além de
milho, sorgo e girassol, com a aquisi-
cdo da Sementes Agroceres ¢ Dekalb.
De acordo com o diretor comercial da
Monsanto, Osmar Bergamaschi, o enfo-
que da empresa em agricultura foi for-
talecido ap6s a fusido, nos Estados Uni-
dos, da Monsanto Company com a Phar-
macia & Upjohn, consolidada em abril
de 2000 com a criagdo da Pharmacia
Corporation. “A Monsanto encara na-
turalmente esse processo de fusdo, dian-
te do nivel de competitividade e de exi-
géncia que o agribusiness vive hoje”, in-
formou.

Com investimentos de US$ 60 mi-
lhdes, estd implantado um projeto de
reestruturacio de sua drea de sementes
de milho, sorgo, girassol e soja.

A Pionner Sementes assegurou que
ndo adotou mudangas de estratégias
apos ter sido adquirida ha dois anos pela
DuPont Brasil Produtos Agricolas.
Além da Pionner, a DuPont comprou a
PTI, empresa de proteina de soja, e a
Qualicom, voltada para a 4rea de anali-
se de alimentos. Firmou também forte
parceria com a Griffin, empresa do ramo
de defensivos. Segundo o gerente de tec-
nologia da Pionner, Cl4audio Peixoto, a
exXpectativa € formar um grupo forte no
que diz respeito a produtos e servigos,
Principalmente no suporte técnico ao
Produtor. A Pionner Sementes foi a em-
presa pioneira no Brasil em termos de

As empresas estao fomentando tecnologias
proprias para a lavoura e consolidando seus
diferenciais, a fim de atrair o produtor
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qualidade de produgdo e conservagdo da
qualidade das sementes. O processo de
producdo, por meio de colheita, secagem
e debulha em espigas, era, ha pouco tem-
PO, inédito no Brasil. “Também inaugu-
ramos o acondicionamento de sementes
em cdmaras frias com controle de tem-
peratura e umidade relativa do ar”, in-
formou o gerente. O gerente executivo
da Pionner, Daniel Glat, destaca que a
empresa foi a primeira do setor a obter
certificacdo ISO 9001 para producio e
laboratorio de sementes e 1SO 9001/94
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para o Laboratério Remoto de Diagnds-
tico Fitossanitdrio do Centro de Pesqui-
sa de Itumbiara.

A Dow Agrosciences, multinacional
norte-americana da drea de defensivos
agricolas, também ampliou seu campo
de atuacdo ao investir no mercado bra-
sileiro de sementes. A marca Sementes
Dow Agrosciences € o resultado da aqui-
sicdo de quatro empresas especializadas
em sementes de milho hibrido: Semen-
tes Dina, Hibridos Especiais Colorado,
Sementes Hatd e FT Sementes, cuja par-
ticipagdo no mercado oscila entre 10%
e 15%. Conforme o diretor de marke-
ting da empresa, José Arana, o negécio
com sementes, por ser muito competiti-
vo, faz com que se busque cada vez mais
produtos que tenham a preferéncia do
produtor. “Os produtos tém de gerar be-
neficios especificos para o agricultor.
Trata-se de um marketing dirigido e per-
sonalizado”, comentou.

Para o diretor-geral Brasil da Syn-
genta Seeds, Paulo Leite, outra mudan-
ca importante estd ocorrendo na indiis-
tria processadora, que passa a ser mais
exigente no recebimento da matéria-pri-
ma de origem agricola. O grupo Syn-
genta, resultado da unido da Novartis
Seeds, Novartis Agribusiness e Zeneca
Agricola, vem investindo basicamente
em duas frentes. “No melhoramento ge-
nético, incluindo a biotecnologia e vi-
sando a geragdo de produtos de alta per-
formance em produtividade, e na quali-
dade de graos mais adequados as neces-
sidades do agricultor e da industria e
com tolerdncia as principais doencas de
planta e graos. A Syngenta produz e co-
mercializa no Brasil sementes de milho
—a principal cultura —, soja, algodio, ar-
roz, sorgo, hortalicas e flores. Embora
ndo produza sementes, a Bayer entrou
no mercado potencial de sementes, no
Brasil, disponibilizando tecnologia para
a prote¢ao de plantas por meio do trata-
mento de sementes. De acordo com Jo-
hann Wilhelm Reichenbach, do marke-
ting de tratamento de sementes da Bayer,
a empresa vem se dedicando ao trata-
mento do insumo ndo apenas comer-
cializando o produto, mas desenvolven-
do solugdes em conjunto com as empre-
sas sementeiras e de pesquisa. “O mer-
cado de tratamento de sementes no Bra-
sil tem acompanhado o mercado de
defensivos”, salientou. k3
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I~ O maior sucesso editorial do setor rural brasileiro.

Redigido pela mesma equipe jornalistica que faz da
revista A GRANJA uma publicacio da mais alta
credibilidade hd 56 anos.

2~ Anuario de consulta permanente.
Unico. Sem similar. Dirigido para um piiblico-alvo
exigente, seletivo e com alto poder de compra.

3~ Informacdes especializadas e atualizadas sobre as

principais commodities. Como, onde e quando ganhar
dinheiro.

4- Matérias especificas com os 25 eleitos pelos
assinantes para o troféu A GRANJA DO ANO.
Como eles chegaram ao topo.

Previsoes, perspectivas e posicionamento atual do
segmento de cada um.

§- Relagédo de nomes e enderegos de todas as empresas

que produzem bens e servigos para a agricultura
no Brasil.

m agosto, os lideres daagropecudria brasileira tém encontro

marcado em Porto Alegre.

Representantes de 25 dreas de atuagiio, entre entidades de classe, cooperativgls.
associagdes, produtores rurais, industriais e técnicos, escolhidos pelo voto direto de

nossos assinantes, serdo laureados com o troféu
A GRANJA DO ANO DESTAQUE/2001.

Além de distinguir os homens que impulsionam a produgfo primdria qacional,
a Editora Centaurus acredita que a oportunidade também servird para integrar,
cada vez mais, produtores primdrios e a agroindistria dos diversos Estados.

O Destaque/2001 de
A GRANJA DO ANO

6- Completo indice de todas as associagées e entidades de
classe com enderegos.

7= Por seu contetido, stzré lido e ficar4 na estante de
agronomos, veterindrios, economistas,
pecuaristas, zootecnistas, empresirios, técnicos
e administradores rurais, estudantes e de toos
aqueles que buscam atualizaciio e dnclsspegt
sobre a agropecuiria nacigng], mento

agricultores,

8- Circulagdo nacional, credibilidade

. 1 e info &
valorizadas so constantes da revigty A gg%&t};

9- Mensagem de vendas serj hep, dirigida
duraciio de pelo menos 1 ap. € com
Para ler, reler, guardar e ¢q) ecionar.

L0~ Vai circular no final de agogtq,
Esteio/RS, por 0casido do mpy;

Na Expointer 2001, em
agribusiness. N

or
éncontro nacional do

SERA CONFERIDO NAS
SEGUINTES AREAS:

1 - Pecudria de corte

2 - Pecuiria de leite

3 - Eqiiinos

4 - Ovinocultura

5 - Nutri¢do animal

6 - Defensivos animais

7 - Sementes

8 - Tratores

9 - Implementos de

preparo de solo e plantio

10 - Adubos e corretivos
11 - Maquinas de colheita
12 - Sistema de irrigacéo

13 - Defensivos agricolas
14 - Silos e armazenamento
15 - Caminhdes

16 - Picapes

17 - Produtor de arroz

18 - Produtor de milho

19 - Produtor de soja

20 - Produtor de trigo

21 - Produtor de algod@o
22 - Produtor de vinho

23 - Pesquisa agropecudria
24 - Cooperativismo

25 - Bancos




Para planejar
seu agronegoécio

O perfil de 20 segmentos do agribusiness.

Mostrando dreas plantadas, quadros comparativos com outros paises,
participagiio no PIB, custo de produgdo, metas a cumprir e perspectivas.
Uma visdo completa para o leitor ter um respaldo firme e saber como
ganhar dinheiro no seu negdcio.

Informacoes detalhadas e
comenidarios
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e produtos existentes no segmento rural do Brasil.

Um servico de utilidade inigualdvel.
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Plante aqui
o seu anuncio para colher
maiores vendas!

Sao Paulo

Praca da Republica, 473 - 10? andar
CEP 01045-001 - Sdo Paulo - SP
Fone/Fax: (11) 220-0488

E-Mail: granjasp @ osite.com.br
Home page: www.agranja.com

Parto Alegre

Av, Getiilio Vargas, 1526

CEP 90150-004 - Porto Alegre - RS
Fone/Fax: (51) 3233-1822

E-Mail: mail@agranja.com

Home page: www.agranja.com
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Maiores informacoes:

Rio de Janeiro

Rua Tedfilo Otoni, 15/913

CEP 20090-080 - Rio de Janeiro - RJ
Fone: (21) 554-8666

Fax: (21) 283-1661

Celular: (21) 9958-2869

E-Mail: sidney.lobato @ig.com.br

Minas Gerais

Rua Dr. Juvenal dos Sant

conj. 105 - CEP 30380.630" -
Belo Horizonte - MG
FOHBfFax:(Sﬂ 3297-8194

Fone: (31) 3344-9100

Celular: (31) 9993-0068

Distrito Federal

SCLN 302 - Bloco C - Sala 104
CEP 70723-530 - Brasilia - DF
Fone: (61) 326-1271

Fone/Fax: (61) 328-0456
Celular: (61) 9975-2442
E-Mail: midia.r@terra.com.br
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O PAPEL DOS TRANSGENICOS
NA PRODUCAO DE ALIMENTOS

O maior forum
latino-americano de
debate cientifico e
politico na drea de
biotecnologia
vegetal, que
aconteceu pela
primeira vez no
Brasil, reuniu
pesquisadores
expoentes nessa drea

l l tilizar plantas transgénicas como
alternativa para aumentar a pro-
ducdo de alimentos e potencia-

lizar a produtividade. Esse foi um dos

temas de destaque da programacio do IV

Encontro Latino-Americano de Biotec-

nologia Vegetal — RedBio 2001, que

ocorreu no més passado, em Goidnia/GO.

O assunto foi apresentado pela professo-

ra do departamento de genética da Uni-

versidade Federal do Rio Grande do Sul

(UFRGS), Maria Helena Zanettini, sob

o titulo “Plantas Transgénicas no ano

2025”. De acordo com ela, sem a ferra-

menta da biotecnologia e dos transgéni-

cos, corremos o risco de chegar a 2025

com um déficit de 679 milhdes de tone-

ladas de cereais nos paises em desenvol-
vimento, de acordo com projegdes de
aumento de demanda.

Dados apresentados revelaram que as
plantagdes de transgénicos aumentaram
de 1,7 milhfo de toneladas, em 1996, para
44,2 milhdes em 2000. “Cerca de 72 es-
pécies vegetais jd foram aprovadas para
testes de campo na Europa e nos Estados
Unidos, sendo o milho a planta mais pes-
quisada”, acrescentou Maria Helena.

A solug@o para o problema da falta
de alimentos por meio do cultivo de trans-
génicos também foi abordado pelo pre-
sidente do Instituto de Biotecnologia Ve-

getal para os Paises em Desenvolvimen-
to, Marc Van Montagu. Ao apresentar a
conferéncia “Por que devemos continuar
com plantas geneticamente modifica-
das”, ele frisou que os paises em desen-
volvimento precisam dobrar seu nivel de
producio, usando a mesma drea de cul-
tivo, devido ao aumento da necessidade
de alimentos. “Uma das experiéncias
mais urgentes é o desenvolvimento de
variedades de plantas resistentes a seca”,
declarou.

As pesquisas realizadas por cientis-
tas brasileiros, especialmente na drea de
trigo, foram apresentadas com o tema
“Biotecnologia para melhoramento de
cereais de inverno”. Conforme o pesqui-
sador da Embrapa de Passo Fundo/RS,
Edson lorezeski, estdo sendo desenvol-
vidos experimentos com sementes de tri-
go, que tém por objetivo melhorar a sua
qualidade final e tornd-lo mais resistente
a doencas. “Tais pesquisas terdo um im-
pacto positivo para o consumidor final
no que se refere a qualidade do pdo e seus
derivados”, afirmou.

CONCLUSOES

As conclusdes do IV Encontro Lati-
no-Americano de Biotecnologia Vegetal
resultaram na criacdo da Declaracio de
Goiania. Um dos principais pontos do
documento é a necessidade de que a
opinido piublica compreenda os
conceitos ligados a biotecnologia
vegetal. Para MarcVan Montagu,
o ptiblico tem uma percepg¢ao er-
rada sobre os transgénicos. “Ndo
hd provas de que esses orga-
nismos causem danos a sau-
de ou ao meio ambiente.
Um dos maiores proble-
mas € a falta de infor-
macio sobre esse te-
ma.” Segundo o coor-
denador técnico da
RedBio (Rede Latino-

Izquierdo, coordenador
da RedBio: € preciso
mudar a percepcdo do
piiblico sobre o tema

Americana de Biotecnologia Vegetal),
Juan Izquierdo, uma das estratégias da
entidade serd a implementacdo de trés
projetos voltados a informacao, a educa-
¢do e a mudanga da percepgdo publica.
“Serdo boletins e comunicados voltados
para médicos, pesquisadores, parlamen-
tares, além de cursos a distincia e jogos
educativos para criangas”, explicou.

Outro tépico da Declaragio de Goié-
nia se refere a importdncia de aumentar
a competitividade do setor agricola da
América Latina e do Caribe como forma
de complemento ao combate a pobreza.
Para isso, os cientistas sugerem a cria-
¢do de tecnologias apropriadas abrindo
espago para o uso de novas biotecnolo-
gias. A preocupacdo com o risco do mo-
nopolio foi outro problema citado pelos
palestrantes. “Precisamos investir na pes-
quisa piblica para afastarmos esse risco
que afetaria os pequenos agricultores”,
completou a pesquisadora Maria Helena
Zanettini.

Durante os cinco dias, o evento reu-
niu 850 participantes que estiveram en-
volvidos em 73 atividades, incluindo
conferéncias, workshops, simposios, mi-
nicursos e mesas-redondas. Os trabalhos
foram coordenados por 168 especialis-
tas de todo o mundo. EJ
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Todo o cuidado é pouco para garantir a
satide da sua lavoura. Esse é o momento da
prevengio contra os inimigos do trigo, no qual o
monitoramento semanal € obrigatorio

Ana Esteves

hora é agora. Os produtores de
trigo que quiserem afastar de
suas lavouras o fantasma das pra-
gas e doengas devem aproveitar o perio-
do inicial da safra para tomar as devidas
precaucoes e evitar as perdas, que em mui-
tos casos podem atingir 80% da drea plan-
tada. Esse é o momento da prevencio,
quando as atengdes devem estar todas
voltadas para a lavoura, pois qualquer va-
cilo pode custar o lucro de toda uma sa-
fra. Em 12 anos de experimentagdes rea-
lizadas pela Embrapa Trigo, a perda mé-
dia atribuida as doengas fingicas chegou
a quase 45%, o equivalente a 1.152 kg de
trigo por hectare.
~ “E importante frisar que a lavoura de
trigo € uma Gtima alternativa de inverno,
mas a0 mesmo tempo € muito cara e estd
sempre concorrendo com o produto im-
portado. Por isso, os produtores devem
estar conscientes da importancia de utili-
zar todo tipo de tecnologia disponivel para
evitar pragas e doengas”, declara o fito-
patologista e pesquisador da Embrapa
Trigo, Edson Picinini. Na sua opinifo,
uma das melhores formas de prevencao,
principalmente no caso de doengas como
a ferrugem da folha (Puccinia recondita),
o0 oidio (Blumeria graminis) e a giberela
(Gibberella zeae), € o uso de variedades
de sementes geneticamente resistentes ou
que, embora mais suscetiveis as doengas,
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adquiram resisténcia conforme o cresci-
mento da planta. “O melhoramento dos
genes de algumas cultivares de trigo tem
obtido enorme sucesso em incorporar re-
sisténcia a determinados fungos, como 0s
biotréficos, que causam, entre outras
doencas, a ferrugem e o oidio”, explica.
No entanto, ele admite que é muito dificil
garantir a resisténcia genética para todas
as enfermidades. “Para fungos denomina-
dos necrotréficos, como os causadores das
“manchas foliares”, o aprimoramento ge-
nético niao tem dado bons resultados, pois
a resisténcia é governada por muitos ge-
nes”, afirma.

Uma segunda alternativa que também
tem ajudado a minimizar os problemas
com a “saide” do trigo € a aplicagio de
fungicidas nas sementes mais suscetivels.
“O controle do oidio, por exemplo, via
tratamento de sementes, apresenta um
custo de aproximadamente US$ 4,80 por
saco, ou US$ 14,50 por hectare. Compa-
rando com a aplicacdo via foliar, que apre-
senta custo de US$ 27 por hectare, a pri-
meira opgdo ainda continua sendo a mais
econdmica”, analisa o pesquisador da Em-
brapa Trigo, José Mauricio Fernandes.

Outro grande aliado dos agricultores
na hora de se prevenir contra pragas e
doencas é o monitoramento semanal das
plantacdes para identificar o inicio e a evo-
luc@o da infestagfio. Utilizando uma téc-

nica simples, o préprio produtor pode fa-
zer esse trabalho. “Semanalmente, ele
deve realizar visitas a lavoura e recolher
amostras de plantas de diferentes pontos.
Depois, € s destacar as folhas, separan-
do as que apresentam algum sintoma de
doenga, identificada pelas pustulas vistas
a olho nu. As amostras para 0 monitora-
mento devem conter no minimo 50 plan-
tas”, informa Edson Picinini. Com essa
técnica, € possivel saber como estd a evo-
lugdo das doencas e iniciar o controle no
momento correto.

No caso das pragas, como o coré-do-
trigo (Phyllophaga triticophaga), € impor-
tante que seja feita uma avaliacao do solo
antes do plantio, para identificar o indice
populacional das larvas. Para isso, sdo
abertas trincheiras com auxilio de pa-de-
corte. “Se nio exceder cinco larvas por
metro quadrado, o controle pode ser dis-
pensado, pois nesse caso 0 custo de trata-
mento se equipara ao dano. Acima desse
nivel, o trabalho com inseticidas na drea é
indispensivel”, explica o pesquisador da
Area de Manejo Integrado de Insetos da




Fundacdo Centro de Experimentagéo e
Pesquisa do Rio Grande do Sul (Funda-
cep), Mauro Tadeu Braga da Silva.

Esse trabalho de monitoramento tam-
bém pode ser executado via internet, pelo
site www.cnpt.embrapa.br, como explica
Edson Picinini. “A Embrapa Trigo pos-
sui um sistema de controle de lavouras via
internet, que permite realizar uma simu-
lagdo do que pode acontecer com a plan-
tagdo e da suporte para que o agricultor

Picinini, da Embrapa Trigo: altas temperaturas e
precipitacdes pluviais s@o os aliados das doengas fiingicas

Divulgagio

possa encontrar as respostas certas para a
solucdio de seus problemas”, detalha. O
processo € muito simples e exige apenas
que sejam informados alguns dados basi-
cos sobre a lavoura, como data do plan-
tio, nome do fungicida utilizado, época de
aparecimento da doenca, a estagao do ano
em que ela se manifestou e nimero do
cultivar utilizado. “A partir dessas infor-
macdes, geramos dados que fazem o trigo
crescer virtualmente, permitindo enxergar
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Fernandes, da Embrapa Trigo: uma alternativa ¢ a
aplicagdo de fungicidas nas sementes mais suscetiveis

Divulgagio

o futuro da cultura e até mesmo simular a
aplicacdo de fungicidas”, destaca Picinini.

As opg¢des para prevencio sao muitas,
mas uma delas € considerada unanimida-
de entre técnicos e pesquisadores: a rota-
¢do de cultura. Conforme o coordenador
da drea de Prote¢do de Plantas do Institu-
to Agrondémico do Parand (Iapar),
Yeshwant Mehta, os produtores devem
estar conscientes da importancia de evitar
a monocultura. “Plantar trigo sobre trigo
s6 incentiva a reproducdo de pragas e
doencas”, alerta. O pesquisador José Mau-
ricio Fernandes recorda que as técnicas de
preparo do solo no Brasil, até o final dos
anos 70, eram caracterizadas pela queima
da palha e pelo revolvimento do solo com
o uso de arado e de grades de discos. Essa
técnica era adequada para facilitar a se-
meadura e para controlar plantas daninhas
e doencas. “No entanto, o uso intensivo
desse preparo degradou o solo e formou
camadas compactas, gerando um proces-
so corrosivo”, diz. De acordo com ele, o
sistema de plantio direto veio na carona
desse método antigo. “Com ele, a manu-
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A ferrugem da folha se desenvolve rapidamente,
cerca de 70 dias apds o plantio

tencdo dos restos culturais (palha) na su-
perficie do solo ocasionou uma mudanca
drastica no microclima, onde vivem plan-
tas e animais, favorecendo a incidéncia de
doencas”, explica Fernandes.

A mancha bronzeada do trigo (Drechs-
lera tritici-repentis), por exemplo, € mui-
to influenciada pelo sistema de plantio di-
reto, pois essa doenca tem se destacado
pela habilidade de sobreviver nas cama-
das superficiais dos restos culturais. No
caso das pragas, a rotacdo de culturas
também obtém bons resultados. “Nas ére-
as com plantio direto, a incidéncia de co-
ros e lagartas, por exemplo, é muito mai-
or, mas se o solo for trabalhado, as chan-
ces de controle aumentam”, informa o pes-
quisador do Iapar, Nei Domiciano. De
acordo com ele, o instituto esta desenvol-
vendo uma pesquisa para determinar os
termos de alternancia dos plantios direto
e convencional, sob o ponto de vista fi-

Divulgagio :

A giberela é uma das doengas mais temidas, pois ndo
hd variedades de sementes resistentes a sua agio

tossanitdrio, ja que o preparo do solo é
importante nao sé para descompactar, mas
para evitar pragas. “O objetivo é saber-
mos qual a medida ideal de se alternar as
duas formas de plantio”, completa.

FUNGICIDAS

Caso os métodos de prevencdo das
doengas e pragas nio alcancem 0s seus
objetivos, uma das ultimas alternativas é
a utilizacdo de controle por meio de fun-
gicidas. Eles se constituem em uma im-
portante ferramenta para estabilizar a pro-
dutividade do trigo em regides com alto
impacto de doengas fiingicas, como ocor-
re na Regido Sul do Brasil, e também de
pragas, como o pulgfo. “Antes de iniciar-
mos o controle com esses produtos, pre-
cisamos identificar quais as doencas,
como elas invadem a planta, como se de-
senvolvem dentro dela, como sobrevivem

Outras doencas

Oidio — O oidio (Blumeria graminis
tritici) merece atengio especial. Ele se ma-
nifesta na fase de germinagdo do trigo,
quando as condicdes climdticas estdo fa-
vordveis, com temperaturas amenas que
vdo se elevando gradativamente e quando
as variedades de sementes sao mais sus-
cetiveis. O oidio estd disseminado princi-
palmente na Regido Sul, sendo menos fre-
giiente no Parand e no Centro-Oeste. Essa

doenga pode ocasionar perdas de até 60%.
I O trigo doente apresenta as folhas envol-
tas em uma espécie de pluma branca.

Helmintosporiose — Causada pelo
fungo Bipolaris sorokiniana, ela € muito en-
contrada em todas as regioes triticolas do
pats e incide em qualquer fase da cultura,
|| desde a germinagéo até a colheita. Ela se
estabelece na folhas, no colmo, na espiga,

nos grdos e no sistema radicular. Os sin-
tomas sao manchas alongadas de colora-
¢do marrom-escura. A aplicagdo de fungi-
cidas deve ser iniciada quando a porcen-
tagem da drea foliar atingir 5% da drea
total.

Mancha foliar amarela — A Drechs-
lela tripici aparece muito no sistema de
plantio direto, pois quase 100% da doen-
¢a sobrevive na palha. A sua presenca €
mais notada na Regido Sul, pelo clima mais
[frio, e ataca 25 dias apds o plantio. Os sin-
tomas iniciam com um pequeno ponto cir-
cular amarelado na folha.

A Granja
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Silva, da Fundacep: € importante que se faca
uma avaliagio do solo antes do plantio

de um ano para o outro € em que tipo de
cultura”, ressalta José Mauricio Fernandes.

No caso de utilizar fungicidas para as
pragas, € preciso ter cautela e utilizar de-
fensivos seletivos, que ndo agridam inse-
tos ndo visados, como predadores natu-
rais e parasitas, comenta o pesquisador da
Embrapa Trigo, José Roberto Salvadori.
Para 0 manejo de pragas como o pulgao,
as lagartas e os cOr0S, ainda € mais indi-
cado o controle biologico, por meio dos
inimigos naturais, mas nao se dispensa to-
talmente o uso de inseticidas.

DOENCAS

Condigdes climéticas marcadas por al-
tas temperaturas € Precipltacoes pluviais
freqiientes aliadas a utilizacao de semen-
tes suscetiveis. Essa € combinacio ideal
para o desenvolvimento das doengas fiin-
gicas do trigo. AS duas principais vilas,
que tiram o sono dos produtores, sdo a f;r-
rugem da folha e a giberela. “Existem cin-
co doengas muito preocupantes no pais e
que ocorrem com mais _fr?.qiiéncxa, ocasi-
onando perda de produtividade nas lavou-
ras de trigo. Mas a mais destrutiva de to-
das é a ferrugem da folha, que chega a
motivar perdas de até 80%”, explica o fi-
topatologista da Embrapa Trigo, Edson
Picinini.

A ferrugem da folha se desenvolve ra-
pidamente, cerca de 70 dias ap6s o plan-
tio, periodo em que, no Rio Grande do
Sul, por exemplo, a temperatura aumenta
um pouco apés o plantio. “A ferrugem estd
amplamente distribuida, indo desde a fron-
teira gaticha até o centro do pais. Os ele-
mentos favordveis para o seu aparecimen-
to sdo a chuva, o vento e as temperaturas
amenas”’, informa. Ela é causada pelo fun-
go Puccinia rffcofzdita, um parasita obri-
gat6rio, ou seja, que precisa da planta do

Divulgagio
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O pulgao, que dizimou as lavouras de trigo em O cord-do-trigo € haje o principal vildo, dificil de  Salvadori, da Embrapa Trigo: o combate ao cord
todo o pais, hd 25 anos, ainda causa preocupagio ser controlado, pois se instala no subsolo passa por uma técnica completa de manejo do solo

trigo para sobreviver. Os sintomas se ca-  ovais ou alongadas, de coloragdo marrom-  tas do mundo inteiro, que buscam alter-
racterizam pela ocorréncia de manchasde  avermelhada e escura. De acordo com  nativas para evitar a disseminacdo da
coloracdo amarelo-alaranjada, predomi-  Yeshwant Mehta, do Iapar, o controledes- ~ doenca. “Nos ultimos anos, os Estados
nantemente na face superior da folha do  sadoenga é feito através de sementes mais ~ Unidos tém investido pesado em pesqui-
trigo, mas também encontradas no caule  resistentes. sas para descobrir uma cultivar que resis-
€ na espiga. Mas nenhuma doenca é mais assusta-  ta aos danos da giberela. Aqui no Brasil,

Outro tipo de fungo, o Puccinia gra- dora do que a giberela, ji que ndo exis-  osinvestimentos ndo sdo tdo intensos, mas
minis é responsével pela ferrugem do col-  tem variedades de sementes resistentes a  também temos entidades, como a Embra-
mo do trigo, também conhecida como fer-  sua acfo. “Ela ndo tem controle, ando ser  pa, muito empenhadas na busca por solu-
rugem negra ou ferrugem negra do col-  pela rotac@o de cultura”, enfatiza Mehta.  ¢des”, afirma Edson Picinini. Segundo
mo. Os sintomas nesse caso sdo pustulas No momento, a giberela mobiliza cientis- ele, em muitos casos, a doenca aparece
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em fung¢do do plantio direto, pois perma-
nece nos restos culturais. “A fase mais
critica se da quando ocorrem chuvas du-
rante a floracdo, possibilitando a dissemi-
nacdo. No ano passado, um experimento
de campo demonstrou perdas de até 26%
em funcao da giberela”, afirma. ,

Além disso, o fungo libera uma toxina
que pode prejudicar a saide do homem e
dos animais. Nos suinos, que se alimen-
tam com ragao a base de trigo, ocorre des-
regramento do cio, abortos e sangramen-
tos. As aves pacsam a ter dificuldades de
se alimentar, e, nos humanos, o efeito &
esterilizante. “A melhor forma de con-
trold-la € utilizar melhores variedades de
sementes e escalonar a época de plantio”,
afirma Picinini. O principal sintoma sio
espigas brancas e secas.

Outra doenca semelhante 4 Giberela e
que também tem mobilizado os pesquisa-
dores € a Brusone (Pyriculdria Grisea),
muito comum em regides quentes, como
0 Mato Grosso do Sul e o norte do Para-
nd. “Ainda ndo encontramos sementes re-
sistentes a essa doenca, jd que o fungo so-
fre mutacdes constantes”, diz José Mau-
ricio Fernandes, da Embrapa Trigo. De
acordo com ele, nem mesmo o tratamento
com fungicidas tem dado resultado, com-
plicando o controle, e 0 manejo deve ser
feito na época de plantio. “A doenga ata-
ca a espiga, onde deixa manchas brancas,

ou as folhas ficam recheadas de “anéis”,
explica.

PRAGAS

Durante muitos anos, o nome Pulgio
foi motivo de panico para milhares de tri-
ticultores de todo o Brasil. Hoje, ele per-
deu esse status de grande vildo das lavou-
ras, mas ainda causa preocupagio. “Um
dos principais danos dos pulgdes, causa-
do de forma indireta, € a transmissdo de
um virus que reduz o potencial de produ-
¢do do trigo, conhecido como Virus do
Nanismo Amarelo da Cevada (VNAC)”,
explica o pesquisador do Iapar, Nei Do-
miciano. A virose € disseminada de plan-
tas infectadas para sadias pela saliva do
vetor e pode ocasionar sintomas como
nanismo de plantas e folhas de coloragio
amarelo-intensa com bordas arroxeadas
mais curtas e eretas. Segundo ele, o pul-
gao aparece quando € utilizada uma varie-
dade mais suscetivel de sementes, em con-
di¢bes climdticas com temperaturas em
torno de 19°C e pouca chuva.

Ha cerca de 25 anos, as lavouras de
trigo de todo o Brasil foram totalmente
dizimadas pela praga. Divididos em duas
espécies, da folha (Metopolophium dirho-
dum) e da espiga de trigo (Sitobion ave-
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nae), eles alcancaram niveis alarmantes,
provocando drésticas reducdes na pro-
dutividade dos triticultores. “Em 1974,
nas dreas sem controle das pragas, o ren-
dimento do cereal foi reduzido em até
88%. Estima-se que em todo o sul do
Brasil, no periodo de 1967/1972, os da-
nos causados tenham sido da ordem de
20%?”, relata o pesquisador da Embrapa
Trigo, José Roberto Salvadori. Na épo-
ca, 0 uso de controle quimico era gene-
ralizado, variando de trés a quatro apli-
cacdes de inseticidas por safra. “Para se
ter uma idéia, 100% da drea de trigo era
controlada por quimicos”, diz. A solu-
¢do surgiu com a importagdo de vespi-
nhas de paises da Europa e do Oriente
Médio para a realizagdo do controle bi-
olégico dos pulgdes.

Nei Domiciano questiona a eficdcia
desses predadores naturais. “Acredito que
ela ndo foi a tinica responsével pelo con-
trole dos pulgdes, mas teve a ajuda de fa-
tores externos, como o processo de mi-
gracdo dos insetos e as mudangas climati-

O cord aparece durante a época de plantio, devido ao manejo do solo

cas. Ainda hoje, en-
contramos muitas
mumias de pulgdes
no trigo, mas € im-
possivel atribuir
€sse SUCesso somen-
te & vespa”, afirma.

Hoje, o principal
vildo das lavouras
. detrigo € o coré-do-
£ trigo (Phyllophaga
£ triticophaga). “Ele
& ndo estd tdo genera-
lizado como foi o
pulgio, mas € mais
dificil de ser controlado, pois se instala
no subsolo”, comenta Salvadori. De
acordo com ele, os custos para comba-
té-lo s3o muito elevados, e o manejo,
complicado, pois € preciso cavar trin-
cheiras no solo para localizd-los. “Além
disso, o ciclo biolégico é muito longo e
dura de um a dois anos, enquanto o pul-
gdo dura apenas uma semana.” Salva-
dori diz que s6 ¢é possivel controlar o
cord por meio de uma técnica completa
de manejo do solo, para que o produtor
possa saber as reais condicdes da drea e
encontrar as solucdes com antecedéncia
ou com o tratamento de sementes com
inseticidas. “Eles aparecem predo-
minantemente durante a época de plan-
tio, devido ao manejo do solo feito pelo
plantio direto.” Os danos sdo causados
exclusivamente pelas larvas, que se ali-
mentam principalmente de raizes, mas
também consomem sementes. Eles es-
tio disseminados em todas as regides
produtoras do Brasil, com destaque para
o Rio Grande do Sul. Fa

Lagartas — O pesquisador da Embra-
pa Trigo, José Roberto Salvadori, infor-
ma que existem dois tipos de lagartas que
se alimentam de trigo: a lagarta-militar
(Spodoptera frugiperda) e a lagarta-do-
trigo (Pseudaletia sequax ). Ambas comem
a noite e em dias nublados. “Geralmente
ocorrem em focos, causando danos, ini-
cialmente, em dreas restritas, mas tenden
a se expandir, explica Salvadori. Segun-
do ele, em locais com vegetagdo mais den-
sa, ou com plantas acamadas, pode exis-
tir maior concentragdo de lagartas-do-
trigo. “Estima-se que 40% da drea culti-
vada na Regido Sul € tratada com inseti-
cida para tratar da praga”, diz. Seus da-
nos ocorrem desde o espigamento até d
Jase de maturagdo do trigo.

Percevejos — As espécies mais comuns
encontradas no trigo sio Percevejo-Verde
(Nezara viridula) e Percevejo-Raspador
(Collaria scenica). O primeiro se alimenta

Outras pragas

nos periodos do ano em que as temperatu-
ras se encontram mais amenas. Ele ataca
as espigas em formacdo, deixando-as de-
formadas, secas e brancas, sintomas se-
melhantes aos danos causados pelas gea-
das. Jd o percevejo-raspador também é co-
nhecido como percevejo-do-capim e de
percequito. Ao introduzir os estiletes bu-
cais nos tecidos vegetais, para sugar o te-
cido celular, provoca morte nas células e
aparecimento de manchas esbranquicadas,
longitudinais, que podem evoluir para o
secamento do tecido. Esse percevejo ata-
ca as folhas, colmos e espigas. A popula-
¢do cresce a partir do més de setembro,

quando, normalmente, o trigo estd embor-

rachado ou em espigamento.

A Granja
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José Antonio Daniel Neto. Potirendaba, SP.
Diz que um dia seus filhos vao herdar seus maieres
patrimonios: sobrenome, a maior industria de paletes ¢

do Brasil e muita, muita coragem. |

! 4 i
José Anténio Baniel Neto éjproprie
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DIA DE CAMPO

Mais de 3 mil pessoas
estiveram presentes no
evento Algoddo de
Mato Grosso,
Qualidade e Tecnologia
Ampliando Mercados,
em Rondonopolis/MT,
quando foi fechada a
primeira transacao
experimental de
exportagdo de pluma
para o Japao

Texto e fotos: Ana Esteves

uatro anos. Esse foi o tempo ne-
cessdrio para que o Estado de
Mato Grosso passasse de pio-
neiro a maior produtor de algodio do
pais. Hoje, ele ¢é lider absoluto, saltan-
do de uma producio de 34,8 mil tonela-
das de pluma na safra 1996/1997 para as
481,3 mil toneladas, esperadas para este
ano. A produtividade que era de 630 kg
de pluma por hectare pulou para 1.301 kg
em 2000. O resultado desse crescimen-
to € que cerca de 58% da fibra produzi-
da no Brasil vem do MT, que tem 43%
da area plantada com algodio.
Com a contribui¢do do Mato Gros-
so, 0 Brasil deixou de ser um grande im-
portador do produto e conseguiu sua
auto-suficiéncia, com niimeros de expor-
tagdo chegando a 100 mil toneladas de
pluma em 2001. A expectativa para
2002 € saltar para 300 mil toneladas.
Essa boa fase do algodao mato-grossen-
se pode ser confirmada durante o even-
to em campo Algoddo de Mato Grosso,
Qualidade e Tecnologia Ampliando
Mercados, que aconteceu no dia 9 de
junho, em uma das propriedades do
Grupo Sementes Mdénica, no municipio
de Rondonépolis, a 220 km da capital
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Cuiab4. Até mesmo paises com tradi¢do
no cultivo da fibra, como a India e a
Taildndia, mandaram seus representan-
tes ao evento para conferir de perto a
qualidade do produto made in Brasil e
propor novos negdocios.

Com a presenga de mais de 3 mil
pessoas, o dia de campo organizado pela
Fundacdo MT apresentou 13 estagoes
técnicas com temas como “Aspectos da
Melhoria da Qualidade”, “Mercado In-
ternacional de Algodao”, “Comerciali-
zagio de Algoddo no Brasil” e “Dinéa-
mica de Miquinas”, acompanhadas por
centenas de pessoas. O presidente da en-
tidade, Blairo Maggi, definiu o encon-
tro como um dia de agronomia, ensino
e comércio. “Estamos com a nossa pro-
dutividade elevada, muito superior a
média nacional, o que faz com que o
MT, mesmo tendo dificuldades de logis-
tica e estando longe dos grandes cen-
tros consumidores, consiga ser eficien-
te e rentdvel”, destacou. A qualidade do
produto também foi ressaltada. “Temos
um algoddo de primeirissima, e isso
quem afirma sfo os importadores, tanto
que a cada ano aumenta a exportagdo”,
justificou ele.

Segundo ele, o principal objetivo
do evento foi promover a in-
produtiva do algoddo — L dif
produtores, técnicos e *
empresarios — com as it
que estdo ocorrendo t

em todos os seg-

tegracdo de toda a cadeia
rapidas transformacgdes i

mentos da economia globalizada, visan-
do a enfrentar novos desafios. “A sus-
tentabilidade da cultura passa por gran-
des transformacdes de ordem técnica e
de mercado. Para consolidar nossa po-
sicdo de maiores produtores do Brasil e
nos transformarmos em referéncia dos
mercados nacional e internacional des-
sa fibra, trouxemos grandes especialis-
tas e também representantes de diver-
sos paises interessados em comprar o
nosso algodao”, declarou.

O embaixador da India no Brasil,
Muthal Puredath M. Menon, revelou
que o governo do seu pais, o primeiro
a cultivar algodao no mundo, desde
1500 a.c., demonstra grande interesse
comercial pelo produto brasileiro, mas
disse ser muito cedo para falar em va-
lores. “A India sempre foi uma grande
produtora de pluma, mas agora come-
¢ou a importar para suprir seu déficit.
O MT é muito interessante para o nos-
so pais. J4 importamos soja e agora
pensamos em realizar a mesma transa-
¢do com o algoddo, devido a sua exce-
lente qualidade”, ressaltou.

Além dos indianos, o algoddao do MT
também encantou os japoneses: duran-

te o dia de campo, foi fechada a pri-
meira transacio experimen-
tal com o Japdo. “A empre-
sa Sumitomo, que atua
na drea de insumos

de algodao, adqui-
‘riu uma amostra
de 40 tonela-

gt




das”, informou o diretor de relacGes
institucionais da Fundacao MT, Cloves
Vettorato. A primeira remessa para os
japoneses serd distribuida como amos-
tras para a inddstria téxteis, abrindo
perspectivas para exportacdo em gran-
des volumes.

Mas, apesar do cendrio positivo, o
presidente da Fundagiio MT afirma que
as perspectivas de mercado para o futuro
sdo preocupantes. “Nio sei se 0 aumen-
to da area plantada, registrada neste ano,
terd continuidade. Os pregos internacio-
nais estdo muito baixos, quase equipara-
dos aos valores internos. Se a drea nédo
for aumentada, serd uma pena, pois o MT
perde esse ritmo de crescimento, que vem
gerando muitos empregos e distribuindo
renda.” Segundo ele, os produtores pre-
cisam ficar na “torcida” para que o pre-
¢o internacional melhore e a produgdo
possa ser aumentada.

NOVAS INDUSTRIAS

Durante o evento, o governador do
Mato Grosso, Dante de Oliveira, desta-
cou que, depois dos bons resultados no
campo, a meta do Estado € a busca de
um nimero cada vez maior de industrias,
para em pouco tempo transforméi-lo em
um pélo téxtil. “A cada dia, temos no-
vas fabricas vindo para o MT. Hoje,
existem cerca de oito industrias de

fiacdo e tecelagem em processo de
negociagio ou j se instalando no
Estado, como a Cotton Norte,
por exemplo”, enfa-

, ‘h
”,

tizou o governador. Essa empresa fun-
ciona totalmente verticalizada, produ-
zindo e colhendo algodio, realizando
descarocamento, tecelagem, fiacdo, tin-
tura e confecgdo. As demais indistrias
em fase de instalaclio ja estdo com as
obras iniciadas, como € o caso da Fia-
sul, origindria de Toledo, Parana. “Nes-
se ritmo, vamos atrair muitas outras, é
s6 questdo de tempo”, salientou ele.

Meggi, presidente

sustentabilidade da cultura
transformagaes de ordem te‘cma e
de mercado

(s

ALGODAO NO MT

Anc! A (em mil-ha) Pl‘c(!g&/frl'l;l:r ta)

1991/1992 57,0 9.9 -
1992/1993 60,0
1953100 66,0
1994/1995 69,4
1995/1996 53,9
ﬁf‘é’é"ahsg? 55,2

1997/1998 |  110,1 942 |

_1998/1999 | 2000 o  _oan7

'_f 1999/2000 | 2688 | #8499 |

N 2000/2001 || 704y | W13

Fonte: Conab

No que se refere ao racionamento
de energia, o governador foi categd-
rico: “Vamos conseguir cumprir as de-
terminagdes do governo federal sem
causar problemas para as indistrias,
principalmente as de algodao, jd que ele
tem de ser beneficiado agora, no mo-
mento em que ainda nfo entramos com
forca total no racionamento”. Para ele,
0 evento em campo representou uma
oportunidade de aglutinar os produto-
res que puderam ter contato com as
novidades na 4rea de pesquisa e tecno-
logia. “Nas palestras técnicas, cientis-
tas e pesquisadores da Fundacio MT
mostraram as novas variedades e qua-
lidades do nosso algodao™, enfatizou
Oliveira. O governador falou ainda so-
bre as negociacdes entre a Secretaria
da Fazenda, a Secretaria da Industria e
Comércio e o setor de algodio. “Que-
remos incrementar as exportagdes. So-

Menon, embaixador da India no Brasil, visita as
estacdes experimentais (a direita)
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Os participantes puderam conferir 13 estacdes sobre os mais diversos temas ligados a cadeia do algodao

byl Ml ol e e

mos o 10° Estado exportador, e o obje-
tivo € nos fortalecermos cada vez mais.
Esse € o primeiro ano em que o Brasil
vai exportar algodao e ele basicamente
saird do MT, o que ja representa um bom
sinal”, comemorou.

O presidente da Associagio das In-
distrias Téxteis e Confeccoes do Mato
Grosso, Paulo Anténio Skaf, disse es-
tar orgulhoso com o trabalho dos coto-
nicultores. “A boa produtividade e a
gualidade sdo patrimoénios para o Bra-
sil. Esse bom trabalho estd sendo com-
plementado com o da indistria téxtil,

Aguiar, da Fundacao MT: a nova variedade
FMT Saturno tem maior comprimento e
resisténcia de fibra
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Uma das atividades que mais chamaram a atencdo do piiblico presente foi a dinamica de mdquinas

que vai transformar esse algoddo em
fios e em confeccdo, para depois ex-

e ~ a

portd-lo, agregando valores e divisas
para o pafs e gerando empregos”, afir-
mou Skaf.

CULTIVAR INEDITO

Um dos destaques da programacao
do dia de campo foi a Estacio VIII que
tratou sobre as Perspectivas do Melho-
ramento Genético do Algodiao. “Fala-
mos sobre muitas variedades, com aten-
cdo especial para a nova cultivar que
esta sendo lancada pela Fundacio MT,
a FMT Saturno”, explicou o coordena-
dor do setor de tecnologia do algodao,
Paulo Hugo Aguiar. De acordo com ele,
as novas sementes trazem muitas vanta-
gens para os produtores, pois, além de
produzirem um algoddo mais branco,
t€m maior comprimento e resisténcia de
fibra. “Ela é muito superior as varieda-
des j4 existentes, pois pelas suas caracte-
risticas € ideal para a industria de fiagio”,
argumentou o pesquisador. Aguiar acre-
dita que a qualidade desse novo produ-
to serd bem recompensada. “Temos ob-
tido produtividade bem alta e com cer-
teza conseguiremos um preco maior por
essa nova cultivar”, declarou.

Segundo o administrador das Semen-
tes Monica, Melhem Naim Charafed-
dine, o desenvolvimento dessa nova se-
mente foi um dos motivos que deter-
minaram a escolha da sua propriedade
para a realizacdio do dia de campo. A
nova fibra estd sendo desenvolvida em
uma pequena area, mas existe a expec-
tativa de crescimento. “Estamos ava-
liando o material em laboratério para de-
pois aumentarmos a drea. O objetivo é
produzir algoddo FMT Saturno e enca-
minhé-lo para indistrias de fiagdo do
Brasil e do exterior para termos um re-
torno sobre a sua qualidade”, anunciou
o produtor.

O sucesso do algodao do Mato Gros-
so se observa ainda na ampliagio da drea




plantada da prépria fazenda, de proprie-
dade do gaticho Sérgio Marchetti, que,
dos 4.500 hectares utilizados em 2000,
subiu para 6 mil hectares neste ano. “O
clima estd muito favoravel, o que tem aju-
dado a manter a qualidade do produto”,
ressaltou Charafeddine. A propriedade,
que em 2000 colheu 1.500 kg de pluma,
prevé um aumento de 10% para este ano.
“O algoddo da certo no Mato Grosso,
porque os agricultores se preocupam em
primeiro lugar com o cliente, nunca es-
quecendo de manter o diferencial da qua-
lidade”, acrescentou ele. E

v f . \-r

e a1k M L — 8

O produtor Marchetti, proprietdrio das Sementes Monica, semeou 6 mil ha de algodio nesta safra

PEQUENOS ANUNCIOS - GRANDES NEGOCIOS

PLATAFORMA PARA COLHEITA DE MILHO
VENCE TUDO

#Chassi universal, acoplavel em todas as
marcas e modelos de colheitadeiras.
IDEAL - JOHN DEERE - SLC - MF -
AGCO ALLIS - NEW HOLLAND - CASE

4 Caixa de transmiss&o com
engrenagens cdnicas temperadas
e retificadas, banhadas a dleo.

#Angulo de 20°(graus) de ataque ao solo,
o menor do mercado, que garante o menor
indice de perda de espigas na lavoura.

#Acompanha peneira superior do
mitho e fechamento de cilindro.

¢Fabricadas de 3 & 14 linhas com
espacamentos varidveis de
50 a 90cm entre linhas. lli

INDUSTRIA DE IMPLEMENTOS AGRICOLAS VENCE TUDO
IMPORTAGAO E EXPORTAGAO LTDA.
5 Rod. RS 223 - Km 53 - Area Industrial - irub - RS - BrasilFone/Fax: (bm}{54) 324-4169

e-mail: vencetudo@pro.via-rs.com.br

#Ganhadora do prémio Gerdau
Melhores da Terra, na Expointer 2000:

categoria destaque. E;%
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PLATAFORMA DE COLHER MILHO

e

@ Plataforma universal, pode
ser acoplada em diversos 1%
modelos de colhedora,
desde que use o kit especifico
de adaptagéo.

@ Plataforma leve, préxima do
embocador e com um
melhor angulo de colheita.

@ Acoplamento facil, rapido e
seguro na colhedora.

MELHOR TECNOLOGIA DE COLHER MILHO

IRMAOS THONNIGS LTDA.

BR 386 km 174 - Telefax: (054) 330-2300 - CEP 99500-000 - Carazinho - RS
HOME-PAGE: www.max.ind.br - E- mail: max@annex.com.br

@ Fécil troca de espagamento
entre linhas.

Venda permanente
de machos e fémeas

NARCRIGIANA R
@) RANCHO CENTAURDS
Fone/fax: (51) 3233-1822

|
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(11) 220-0488 - SP
(51) 3233-1822 - RS

LEGUMINOSAS ORGANICAS |

Feijdo de Porco, Lab-Lab, Crotalarias Juncia, ‘T
Mucronata, Spectabilis, Cunha, 1
Mucunas Preta e And,

Pueraria, Girassol, Mamona e oufras variedades.

PRODUGAO PROPRIA - ESTOQUE PERMANENTE |
PORTO DO VALE LTDA. - Juazeiro - BA |

|
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TELEFONIA RURAL

A telefonia rural estd
praticamente estagnada
no Brasil. Nem mesmo

0 processo de
privatizacdo do Sistema
Telebrds, em 1998,
mudou a situacdo.
Para reverter esse
quadro, o produtor fica
na dependéncia das
promessas de que o
governo federal ird
investir cerca de R$ 100

milhoes no setor, até o
final de 2002

Texto: Ana Esteves / Fotos: Décio Godoy

m plena era da Internet — em que
E um telefone celular troca e-mails,

disponibiliza imagens, toca miisi-
cas em MP3 e através de um computador
se estd conectado aos quatro cantos do
mundo — , o simples ato de se comuni-
car via telefone continua sendo um pro-
blema para os produtores rurais brasi-
leiros. Ao que parece, 0s novos tempos
de comunicacdo total — quando apare-
lhos eletrénicos e eletrodomésticos,
como computadores, cAmaras digitais e
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geladeiras poderdo trocar informacdes
entre si sem a ajuda do ser humano, atra-
vés de ondas de radio — estdo isolando
o produtor rural. _

Desde a privatizagdo do Sistema Te-

" lebris, em 1998, e da divisao das ope-

radoras em mével e fixa, o setor de tele-
fonia rural passa por um pf;n’odo de es-
tagnacdo. Em muitas localidades, onde
o produtor ndo se enquadra nas linhas
de tarifagdo bdsica, devido a distancia
de sua propriedade das cidades, a tnica
alternativa continua sendo a comunica-
¢do via radio, conhecida como Servico
Limitado Privado (SLP), que apresenta
uma série de limitagdes, como falta de
sigilo, baixa capacidade de alcance e
custos elevados.

Segundo o professor adjunto e coor-
denador do Programa de P6s-Graduagéo
do Departamento de Engenharia Elétrica
da Universidade de Brasilia (UnB), Leo-
nardo Menezes, em muitas regides ainda
sdo utilizadas tecnologias antigas como a
Rede Nacional de Atendimento Comuni-
tario (Renac), a Central Telefénica Comu-
nitaria e o sistema Multiacesso, que fun-
cionam através da instalac@o de diversos
ramais que sdo compartilhados pelos pro-
dutores. “Como as iniciativas em nivel
nacional praticamente entraram em para-
fuso, essas tecnologias continuam dispo-
niveis aos usudrios”, explica o professor.

J4 os sistemas de telefonia celular fixa
Ruralvan (usados na regido do Distrito Fe-
deral) e Ruralcel (no restante do pais), que
no inicio dos anos 90 representaram uma
esperanca de melhora nas condictes de
comunicag@o no campo, nao sao mais ofe-
recidos pelas operadoras e hoje beneficiam
um nimero pequeno de produtores. Con-
forme o professor Menezes, os altos cus-
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Rodrigues, de Santa Vitoria do Palmar/RS:
o Ruralcel é uma boa alternativa para o campo

tos de manutencio do Ruralcel e do Ru-
ralvan os levaram a extingdo. “Antes de
privatizar, como ndo havia distincio en-
tre operadora fixa e celular, os investimen-
tos valiam a pena, pois davam maior lu-
cratividade ao sistema. Depois que elas
se separaram, a telefonia rural continuou
a ser de responsabilidade da fixa, que para
fornecer o servigo aos produtores paga
altas taxas de utilizacdo da rede celular
para as operadoras de telefonia movel.
Além disso, elas ndo tém retorno nas tari-
fas, que, apesar de utilizar tecnologia ce-
lular, tém valores de telefonia fixa”, ex-
plica. “Esse processo se tornou dispen-
dioso e acabou gerando um impasse que
estd contribuindo para limitar o crescimen-
to do sistema de telefonia rural”, diagnos-
tica Menezes.

Operadoras como a Brasil Telecom,
que atua em nove Estados brasileiros, ad-
mitem que a manutencdo do Ruralcel se
tornou insustentavel apés as privatizacoes
devido, principalmente, as altas taxas pa-
gas pela utilizacdo da telefonia mével. De
acordo com a assessoria de imprensa da
empresa, a utilizacdo de uma plataforma
celular por uma empresa de telefonia fixa
é inclusive proibida pela nova regulamen-
tacdo das telecomunicagdes, medida que
estaria contribuindo para travar o cresci-
mento do setor de telefonia rural.

O pecuarista e produtor rural Claudio
Coutinho Rodrigues, do Condominio Es-
tancia Cordio, localizado a 80 km do mu-
nicipio de Santa Vitéria do Palmar/RS,
conta que utiliza o Ruralcel desde 1997.

Divulgagio

“Ele representou uma boa alternativa, com
tarifas iguais as do telefone convencional
e que funcionava relativamente bem. O
problema € que, agora, as prestadores de
telefone s6 se interessam pelas grandes
cidades e cortaram o Ruralcel, por acre-
ditarem que ele ndo dava o retorno espe-
rado. Um exemplo disso € que ndo temos
empresas-espelho aqui no municipio”,
protesta.

Ha dois anos, a Telefénica Celular lan-
¢ou no mercado uma alternativa para os
produtores que ndo conseguiram se ins-
crever no Ruralcel. Trata-se do Telefone
Celular Rural, que funciona através de ra-
dios-base, instaladas proximo a estradas
e que cobrem localidades adjacentes.
“Esse tipo de sinal pode ser captado tanto
de um telefone celular normal como atra-
vés de um aparelho fixo, instalado na casa
do cliente, junto com uma antena”, expli-
ca o diretor técnico da empresa, Ivan Trei-
guer. De acordo com ele, do total de 1,6
milhdo de clientes da Telefénica, 20% es-
tdo na drea rural. “Nos préximos anos,
devemos aumentar em 10% 0s nossos in-
vestimentos no setor”’, promete.

Uma das desvantagens dessa nova tec-
nologia em relagio ao Ruralcel sio os pre-
cos elevados, que por se tratar de tecnolo-
gia celular chegam quase a dobrar. Trei-
guer conta ainda que a empresa também
tem levado a telefonia para o campo atra-
vés de estagdes moveis de radio-base.
“Participamos de eventos como leildes,
por exemplo, onde existem grandes mo-
vimentagdes de piiblico”, conclui. Segun-
do ele, os investimentos tém sido direcio-
nados prioritariamente para as dreas ur-
banas devido ao seu crescimento. “Vamos
direcionar 90% dos nossos investimentos
para as cidades.”

Eduardo Ataliba, da Fazenda Prima-
vera da Serra, em Brotas/SP, produtor de
cana, café e milho, que estd ingressando
como empresario na area de turismo ru-
ral, hd praticamente um ano, estava iso-
lado do mundo. “Eu precisava ter conta-
to com o mundo”, afirmou ele, ressaltan-
do que estd satisfeito com os servigos. “Se
eu tivesse optado pelo sistema convencio-
nal, teria de investir R$ 1,5 mil/km, o que
€ invidvel. Fiquei sabendo desse sistema
com as torres e ndo tive ddvidas: é mais
econdmico e eficiente do que instalar a
rede”, defende ele. O casal de apicultores
Newton Parise e Maria Parise, proprieta-
rios da Chacara 4 Alqueires, de Torrinha/
SP, também ndo se arrepende da opgao.
“Estamos satisfeitos. Antes, contudo, era
um problema, pois o telefone mével nao
pegava”, informa. Argumentos a parte,
uma recalamacio € geral: a burocracia é
a principal barreira a ser vencida.
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Otimismo — Na avaliacdo do profes-
sor do departamento de Engenharia de Te-
lecomunica¢des da Universidade Federal
do Rio de Janeiro, Julio César Dal Bello,
nem tudo estd perdido. Na opinido dele, €
normal que num primeiro momento as em-
presas demonstrem maior interesse por
dreas urbanas, que apresentam melhores
respostas em termos de faturamento.
“Com a concorréncia, a tendéncia € me-
lhorar a oferta. E preciso um tempo de
maturagio do sistema, ji que esse proces-
so é muito recente. Nada acontecerd da
noite para o dia. Mas a expectativa a mé-
dio prazo é muito boa”, diz.

Dal Bello ressalta a importédncia de
que as operadoras desenvolvam uma acao
para democratiza¢do do sistema, fazen-
do com que ele possa atender a todas as
4reas, sejam elas ricas ou pobres. “Mes-
mo que o beneficio para a empresa seja
menor”, afirma.

No que se refere a tecnologia, ele tam-
bém € otimista. “Os recursos disponiveis
técnicos tém dado uma boa resposta para
o celular fixo, sendo possivel cobrir gran-
des dreas com qualidade e confiabilidade.”
De acordo com ele, o Brasil estd utilizan-
do o mesmo tipo de tecnologia dos pai-
ses de Primeiro Mundo. “Nao estamos
defasados. Na verdade, estamos bem ali-
nhados, ja que, se as estagdes forem ins-
taladas em locais privilegiados, como
morros e montanhas, as células de cober-
tura podem alimentar centenas de quilo-
metros. Depende desse ambiente. Se ele
for muito acidentado, com muitas eleva-
¢oes e florestas, o sinal se torna deficita-
rio”, argumenta.

Para Dal Bello, faltam na verdade pro-
gramas para utilizagdo dessa tecnologia.
O professor da UnB, Leonardo Menezes,
diz que o Brasil s6 poderd ser comparado
tecnologicamente com a Europa e os Es-
tados Unidos quando as metas estabeleci-
das pela Agéncia Nacional de Telecomu-
nicacdes (Anatel) forem cumpridas.
“Existem certas correntes que afirmam
que a cobertura de vastas regides com
poucos habitantes serd realizada via saté-
lite”, diz. A razdo para isso, segundo ele,
€ que as operadoras visam a atender mer-
cados de maior rendimento. “As zonas ru-
rais ainda tém atrativos bastante localiza-
dos. Muitas tém maior perspectiva de re-
torno econdmico do que outras. E € nes-
sas dreas que os investimentos serdo rea-
lizados”, completa.

Fust — Diante da atual falta de pers-
pectiva para a solugdo do problema da te-
lefonia no campo, muitos produtores
apontam o governo federal como princi-
pal responsivel pela falta de investimen-
tos. “Mais do que as operadoras, o grande

Produtor Ataliba, de Brotas/SP,

culpado pela falta de estrutura da telefo-
nia rural é o governo, que ndo impde me-
didas para reverter essa situagio”, protes-
ta Claudio Rodrigues. Na verdade, essas
medidas comegaram a ser encaminhadas
no final do ano passado, por meio do Fun-
do de Universalizagdo das Telecomuni-
cacgdes (Fust), que, como o proprio nome
ja diz, pretende dar acesso a comunica-
ciio para as comunidades isoladas e sem
recursos, através de taxas compulsérias
de 1% das receitas brutas das empresas
de telecomunicacdes. O chefe de gabi-
nete do Ministério das Comunicagdes,
Marcos Vinicius Pestana, disse que, até
o final de 2002, as zonas rurais estardo
recebendo cerca de R$ 100 milhdes para
a realizagiio de investimentos na drea de
telefonia, que ocupa o iltimo lugar no
ranking das prioridades do Fust. “Traba-
Thamos com um cronograma de dois anos
para servir de recursos 13 itens de inves-
timentos, que incluem o programa Tele-
comunidade, com telecomunicagoes para
13 mil escolas piiblicas em todo o Bra-
sil, deficientes fisicos, hospitais, defi-
cientes fisicos, postos de satide e dreas
remotas”, afirmou. Somente neste primei-

Dal Bello, da Universidade Federal do RJ:
as operadoras devem democratizar o sistema

estd hd apenas ...
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rrrerneenn I @no com o telefone celular fixo

ro ano de vigéncia do fundo, o governo
espera arrecadar R$ 1,02 bilhao.

O programa especifico de telefonia ru-
ral estd em processo de concepgdo e, de-
pois de concluido, serd discutido com o
Ministério do Desenvolvimento Agririo
e encaminhado para consulta publica.
Outra novidade que, de acordo com Pes-
tana, contribuird para incrementar o setor
refere-se ao cumprimento das metas con-
tratuais que as operadoras firmaram com
a Anatel. “Entre elas, est4 a instalaciio até
2005 de telefones piblicos em todos 0s
lugarejos com no méaximo 100 habitantes,
e de telefones residenciais para os que
possuem até 300 habitantes”, revela.

Via satélite — Enquanto os recursos
do Fust ndo vém, uma das alternativas para
que os produtores possam se manter em
contato com o mundo é o sistema de tele-
fonia via satélite. O professor Leonardo
Menezes afirma que, em localidades com
no méaximo 40 km de distincia das esta-
¢oes de Radio Base de telefonia movel,
vale a pena utilizar os telefones celulares
fixos. No entanto, ele acrescenta que, nos
casos onde essa tecnologia nédo chega, a
alternativa € a telefonia via satélite. “Na-

Pestana, do Ministério das Comunicagées, garante
que até o final de 2002 os recursos serdo liberados

Casal Parise, de Torrinha/SP, estd satisfeito com o servico de telefonia

turalmente, esses sistemas t€ém precos um
pouco mais altos, mas em algumas situa-
coes ele sdo a tinica op¢do”, comenta.
Conforme o presidente da Globalstar
no Brasil, Pedro Maisonnave, entre as
principais vantagens dessa tecnologia,
que utiliza satélites de baixa drbita, es-
tao a mobilidade e a velocidade de ins-
talacdo e de resposta da comunicagdo.
“O aparelho pcde ser usado no carro,
na colheitadeira e até mesmo no lombo
do cavalo. Além disso, nilo precisamos
de grandes aparatos tecnoldgicos para
instalacdo, apenas uma antena de ridio.
No caso do telefone fixo, ela é instalada
na casa do cliente, e do mdvel, ela ja
vem acoplada ao aparelho”, relata.
Qutra vantagem do satélite € a maior
facilidade de transpor obstdculos natu-
rais. “Da mesma forma como acontece
como a telefonia celular, as montanhas
também podem barrar nossos sinais. A
diferenca € que, como temos 48 satélites
ativos em drbita, o sinal é acompanhado
por até trés deles e pode ser transferido

Maisonnave, da Globalstar: a telefonia via
satélite oferece iniimeras vantagens ao produtor
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de um para outro, sem que ocorra corte
na ligacao”, explica o empresaério.

Segundo Maisonnave, a empresa, que
atua desde 1999 no Brasil, conta hoje
com cerca de 8 mil assinantes. O setor
de agribusiness concentra 60% dos clien-
tes no Brasil, espalhados principalmente
nas regides Centro-Oeste e Norte do pais.
“No Rio Grande do Sul, o sistema ainda
nio estd bem difundido, talvez pelo con-
servadorismo do gaicho ou pela falsa im-
pressdo de que os custos sdo muito ele-
vados, jd que o preco médio das nossas
tarifas fica em torno de R$ 2,40 por mi-
nuto”, destaca. Outro motivo, acredita
ele, é que no Sul ndo existe tanta difi-
culdade para comunica¢@o no meio ru-
ral, como em outras regides. “Mas, se o
produtor precisar viajar € manter a co-
municacao constante, encontrard maio-
res vantagens no satélite”, contrapde. A
expectativa da empresa € investir, até o
final de 2001, US$ 180 milhdes no Bra-
sil. Atualmente sao 9 mil linhas instala-
das, e a estimativa é chegar a 25 mil até
dezembro.

Entre as ferramentas oferecidas pela
telefonia via satélite estd a do Telefone
Coletivo, que funciona com um “ore-
lhao”. “Ele pode ser instalado em dreas
remotas como povoados distantes do cen-
tros urbanos e funciona com a utilizagio
de cartoes.” Além disso, € possivel trans-
mitir dados e ter acesso a Internet, en-
viar e receber mensagens mesmo se esti-
ver em locais sem cobertura das telefo-
nias celular e fixa. “Até no meio da la-
voura, o produtor podera ter acesso ao
seu saldo bancério”, diz Maisonnave.

O sistema da telefonia via satélite da
Globalstar opera através de gateways es-
palhados por vdrias partes do globo. As
bases sdo responsdveis pela conexio dos
terminais de usudrios com a rede de sa-
télites e as plantas de telefonia celular
fixa de cada regido. Fal
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CANA-DE-ACUCAR

As usinas de cana sairam na frente
e ja utilizam o subproduto para gerar toda a
energia necessdria para sua operacaio, garantindo
municdo para a safra. Uma solugio
barata e eficiente

Texto: José de Almeida Prado/Fotos: Décio Godoy

a iminéncia do chamado “apa-

gdo”, em que lanternas e lam-

pides a gds ressurgiram com Vi-
gor na vida dos consumidores, analistas
voltam a defender que a biomassa serd a
grande opc¢do para a crise energética no
pais, a médio e longo prazos. Uma das
alternativas mais baratas, segundo os es-
pecialistas, € a co-geracdo de energia elé-
trica a partir do bagaco da cana-de-acu-
car. A grande vantagem € a possibilidade
de ofertar energia durante a safra cana-
vieira, que no caso do centro-sul do Bra-
sil corresponde exatamente ao periodo de
escassez de dgua.

Além do prego mais baixo da eletrici-
dade, as usinas de biomassa, que utilizam
subprodutos organicos como comburen-
te, t8m ainda a seu o potencial produtivo
€ tecnolGgico para a produgao de cana, a
menor agressao ao ambiente e o estimulo
a produc@o do 4lcool combustivel.

O bagaco é um combustivel renovivel,
€ sua utilizagéo em larga escala contribui-
ria para diminuir as emissdes de CO2, um
dos gases causadores do efeito estufa. Isso
porque a cana que € plantada para abaste-
cer as usinas encarrega-se de filtrar nova-
mente o gis na atmosfera. Na esfera eco-
némica, seu uso serviria para reduzir as
importagGes de combustiveis, gerar empre-
£0 na area rural e proporcionar uma alter-
nativa de geracio distribuida.

Cilculos de alguns técnicos do setor
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mostram que com apenas 25% do baga-
¢o de um hectare de cana € possivel ilu-
minar 14 casas por més, durante a safra,
de maio a novembro, quando os reserva-
térios das hidrelétricas estdo baixos.

Segundo estimativas, tendo-se em
conta a previsao de uma produgdo de 320
milhdes de toneladas de cana para a sa-
fra de 2001, o Brasil tem potencial para
produzir quase os mesmos 12 mil MW
da hidrelétrica de Itaipu, com o emprego
das tecnologias mais modernas de gera-
¢ao pela queima do bagaco, sendo que a
poténcia de energia elétrica instalada no
pais é de aproximadamente 70 mil MW.

“Em tempos de saldo negativo na ba-
lanca comercial e alta nos pregos do pe-
tréleo e do ddlar, uma fonte de energia
com tecnologia inteiramente nacional,
que possibilita a cria¢do de novos postos
de trabalho e com potencial energético
jé instalado como a biomassa, justifica
um esfor¢co concentrado para o aprovei-
tamento de seu potencial”, afirma Eduar-
do Pereira de Carvalho, presidente da
Unido da Agroindistria Canavieira de
Sao Paulo, a Unica.

Conforme avaliacdo da Unica, a ge-
racdo de um programa de incentivo de
energia elétrica, a partir dos residuos da
cana, apresenta a possibilidade de pro-
dugdo, em curtissimo prazo, ja na safra
2002/2003, de 2 mil a 3 mil MW, com
base no aproveitamento do bagaco.

Eduardo Carvalho afirma que para isso
se tornar possivel “serd necessario au-
mentar a eficiéncia e os investimentos,
para ampliar a capacidade de geragdo”.

ENERGIA VERDE

No Brasil e em todos os paises pro-
dutores de cana, as usinas utilizam o ba-
gaco para gerar toda a energia (térmica,
mecénica e elétrica) necessdria para sua
operagdo: bombeamento de liquidos,
acionamento de esteiras transportadoras,
ventiladores, exaustores, agitadores, pon-
tes rolantes, além-das funcdes basicas de
iluminar, aquecer, resfriar e alimentar
equipamentos laboratoriais, entre outros.

A tecnologia hoje em uso é a da quei-
ma em caldeiras projetadas para o uso
de bagaco. A cana é picada e desfibrada
em equipamentos préprios, e nas moen-
das a fibra é separada do caldo. Essa fi-
bra, que é o bagaco, queimada em cal-
deiras produz um vapor de alta pressdo
que movimenta as turbinas, transforman-
do a energia térmica em energia cinéti-
ca. O poder calorifico do bagaco é de
1.800 quilocalorias por quilo. As turbi-
nas fazem os geradores girarem. O va-
por na saida da turbina é enviado para
um condensador € volta a uma condi¢do
liquida e condensada. Af, ele é enviado
de volta a caldeira, por meio de bombas
hidraulicas, completando o que se cha-
ma de Ciclo de Rankine. As energias ele-
tromecdnicas e térmicas sio, na verda-
de, geradas seqiiencialmente, a partir da
mesma queima do combustivel. Essa tec-
nologia é conhecida como co-geragao —




um sistema termelétrico por biomassa,
limpo, ndo-poluente e renovavel.

Segundo dados da Unica, existe ain-
da uma tecnologia que estd sendo desen-
volvida, na qual o bagaco é gaseificado.
O gés produzido € limpo e enviado para
uma turbina a gds que aciona o gerador
elétrico. A vantagem dessa tecnologia,
que ainda ndo é comercial, é poder gerar
energia com eficiéncia termodinidmica
muito maior.

PRODUCAO EXCEDENTE

As 131 usinas de agucar e dlcool e
destilarias paulistas jd s@o auto-suficien-
tes e utilizam bagacgo de cana para a pro-
dugio de toda a energia que consomem.
Desse total, 40 unidades industriais es-
tdo com excedentes que somados chegam
a 157,2 MW, segundo dados prelimina-
res da Unica, mas apenas 120 MW estao
sendo comercializados no Estado.

Uma tonelada de cana rende em mé-
dia 240 quilos de bagaco. Essa tonelada
tem potencial para gerar até 70 quilo-
watts/hora, dos quais 30 kWh sdo usados
na produc@o do agtcar e dlcool e 40 kWh
na forma de excedentes.

A Companhia Ac¢ucareira Vale do Ro-
s4rio, no municipio de Morro Agudo,
norte do Estado de Sio Paulo, € uma das
pioneiras na co-geracio de eletricidade
a partir do bagaco de cana. Segundo Ri-
cardo Roxo, gerente de utilidades da
empresa, a usina produz energia desde
1966 e comegou a vender seu excedente
a partir de 1990, para a Companhia Pau-
lista de Forca e Luz (CPFL). Hoje, € con-

siderada a maior produtora de energia
com bagaco do pais, com 45 MW mé-
dios, comercializando um excedente de
30 MW.

A contribuicio de uma Vale do Ro-
sdrio ¢ suficiente para abastecer de ener-
gia 110 mil casas de consumo médio. Nio
é pouca coisa, especialmente quando se
leva em conta que ndo implica as perdas
e os investimentos em linhdes de trans-
missdo, ligados a geragdo a distincia.

A Vale do Rosdrio deve moer neste
ano 4,5 milhdes de toneladas de cana-de-
actcar e prevé uma produgio de 6,4 mi-
lhdes de de sacas de agticar e 190 mil
metros ctibicos de dlcool. A producio de
energia elétrica deve ficar em 150 mil
MWh (megawatt/hora). Para Ricardo
Roxo, a comercializacdo dos excedentes
pelas usinas de biomassa pode contribuir
sobremaneira para amenizar a crise ener-
gética. Ele toma como exemplo a expe-
riéncia da prépria Vale do Rosdrio e faz
uma projecdo para o Estado de Sdo Paulo.

“Séo Paulo tem uma poténcia de con-
sumo de 12 mil MW médios e esta obri-
gado a economizar 20%, o que significa
um corte de 2.400 MW médios”, princi-
pia. “O Estado moeu na safra do ano pas-
sado 60 mil toneladas de cana/hora. Se
todas as usinas, a exemplo da Vale do
Rosdrio, vendessem 35 kW por tonelada

de cana, significaria um fornecimento de
2.100 MW, nimero muito préximo da
cota de economia exigida do Estado, sem
gue houvesse necessidade de um racio-
namento nas proporcdes como estd sen-
do exigido”, considera.

AGREGANDO VALORES

Nio bastassem todos os aspectos po-
sitivos da utiliza¢do do bagaco, a venda
de energia constitui uma fonte de renda
muito interessante para os industriais do
setor. Conforme dados da Unica, apesar
de o Mercado Atacadista de Energia Elé-
trica (MAE) estar pagando até RS 684
por MWh, os precos dos contratos de
energia de biomassa estdo em torno de
R$ 50 e R$ 70 por MWh. Para produzir
energia com o uso do bagaco de cana, é
preciso investir em torno de US$ 1 mil
por kW gerado, um custo considerado
baixo, levando-se em conta que depois
ndo ha praticamente gastos com com-
bustivel.

Ricardo Roxo, da Vale do Rosdrio, diz
que a empresa gastou aproximadamente
R$ 700 por kW instalado e recebe pelo
contrato de fornecimento R$ 61,56 por
MW/hora. Segundo ele, cada quilowatt
trabalha em média 5.200 horas (periodo
de safra), gerando, portanto, no ano, 5.200
kW/h, o que corresponde a 5,2 MW/h.
“Como a tarifa € de R$ 61,56, cada quilo-
watt instalado ganha R$ 320,117, expli-
ca. “Isso significa que, para cada RS 700
que investimos, estamos recebendo R$ 320,
ou seja, um pay back de 45,71% brutos”,
comenta. “E lucrativo. Descontando im-
postos e custos, temos 35% de lucro, e 0
investimento é amortizado em trés anos”,
afirma.

“A energia, a partir de agora, passa a
ser o terceiro produto do setor sucroal-
cooleiro”, diz Maurilio Biaggi Filho, pre-
sidente da Cia. Energética Santa Elisa,
de Sertdozinho/SP, uma das maiores in-
distrias do setor, que hd mais de 50 anos
produz sua prépria eletricidade e passou
a vender o excedente em 1994. As esti-
mativas da Santa Elisa para esta safra de
2001 sio de uma moagem de 5,5 milhdes
de toneladas de cana, producdo de 8,5
milhdes de sacos de 50 quilos de agticar
e 215 milhdes de litros de dlcool. O ba-
gaco resultante dessas operagoes serd de
1,5 milhdo de toneladas.

A Santa Elisa gera atualmente um to-
tal de 30 MW, dos quais consome 20 MW
nas suas atividades produtivas, e vende

Processo industrial: engrenagem extraindo
bagago da cana que vai para a esteira
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10 MW excedentes
para a CPFL. “Estamos
também em tratativas
com a Enron, a quem
ja fornecemos ha dois
anos”, comenta Biaggi
Filho. Para gerar sua
producdo atual de
energia, sio necessarias
800 toneladas de baga-
co/hora, sendo que uma
tonelada de cana moi-
da gera, segundo ele,
28 kWh. A empresa
aguarda do Banco Na-
cional de Desenvolvi-
mento Econdmico e Social (BNDES) a li-
beracdo de um financiamento de R$ 30
milh&es, para agregar mais 20 MW ao seu
volume de energia excedente produzido a
partir da queima da cana.

FINANCIAMENTO

O BNDES disponibilizou R$ 250 mi-
lhdes em financiamento para investimen-
tos em co-geragdo, com a CPFL no pa-
pel de avalista das operacdes e compra-
dora dos excedentes. J4 existem em car-
teira, no BNDES, em fase de carta-con-
sulta ou de enquadramento, oito pedidos
de financiamento para projetos de co-
geracdo. A CPFL informou ao BNDES
que hd em S3o Paulo 30 usinas interes-
sadas em investir nessa drea.

Segundo Maurilio Biaggi Filho, o
programa de financiamento € muito po-
sitivo. “O BNDES, como maior banco
de fomento do mundo, que sempre teve
um papel preponderante e fundamental
no desenvolvimento do pais, mais uma
vez terd um papel muito importante na
solucdo dessa crise”, considera. “Acre-
dito que, depois de atingida essa primei-
ra etapa, com certeza o banco disponibi-
lizard mais recursos’, comenta.

Jé Ricardo Roxo, da Cia. Agucareira
Vale do Rosério, diz que o programa se-
ria realmente positivo se o volume dis-
ponibilizado fosse cinco vezes maior. “Os
R$ 250 milhdes, a um custo de R$ 700
por kW instalado, s6 daria para gerar 360
MW, ou seja, s6 15% do esfor¢o que o
Estado de Sdo Paulo precisa fazer no ra-
cionamento”, exemplifica. “Se esse vo-
lume ndo for aumentado, pode até ser
complicado e gerar desconforto”, avalia.

ENTRAVES

As maiores dificuldades na co-gera-
¢ao, segundo analistas do setor, estdo nos
altos investimentos necessarios e na di-
ficuldade de gerar energia o ano todo,
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Ricardo Roxo, da empresa Vale do Rosdrio: a utilizagao do bagage da
cana, principalmente nos contratos de fornecimento de energia, ¢ lucrativo

uma vez que as usinas de agtcar e dlcool
operam apenas durante seis a sete meses
no ano. “Existem temores internos, cria-
dos pela recente crise que o setor passou
e que acabou criando um ambiente des-
favordvel em aumentar os passivos”, diz
Ricardo Roxo. No caso dos investimen-

CO-GERAGAO EM/SAO PAULO

Usinas Energia disponivel*
1. Alcoazul. ..t s i 0 MV
2. Antonio Ruette .. v 1,0 MW
3. Barra Grande . 13,8 MW
4, Bonfim ........... 2,0 MW
5. Centralcool . 0,3 MW
6. Cerradinho . 0,5 MW
7uCocali .2y 6,0 MW
8. Colombo . e 1,5 MW
0. Colorado: it e R 15 MY

10. ICrescilimalic: s e 1,7 MW

ke BEEE L 0,5 MW

12. Da Pedra............ 1,5 MW

13. Destivale ........... 1,5 MW

14. Ester ....... 2,7 MW

15, Gasa ot 1,0 MW

16. Iracema ............. 1,0 MW

17. Maracai 3,5 MW

18. MB .......... .. 2,0 MW

19.IMoema ...t i . 10,0 MW

20. N.S. Aparecida (Itaplra) ; 0,5 MW

21. Nardini .. .. 20 MW

22. Nova Aménca ................................ 10,0 MW

23, Ometto. PaVvan ... s esssressssoins 3,0 MW

24. Pau Dalho .........

25, Pltanglieiras s r i i

26. Sta. Adella ... s et e

27. S. Carlos ........

28. S. Domingos .. 1,4 MW

29. S. Francisco ...... 0,3 MW

30. S. J. da Estiva ......... 7,0 MW

31. S. José (Maracatuba). 8,0 MW

32. S. Luiz (Pirassununga)... 0,5 MW

83,5, IMartinho s e 4,0 MW

34. Santa Lidia..... .. 2,0 MW

85, Sta. lliza ot S s B R TRAVY

36,518 Elsa: s it 5,5 MW

37. Sta. Maria.... 05 MW

38. Sto. Antonio ...... 10,0 MW

39. Vale do Rosario 30,0 MW

40. Viralcoal ............ .. 7,0 MW

iTotal o astat: d f b R e BTNV,

*Dados, preliminares e parclais, da energla excedents, ‘
hoje, nas empresas que responderam ao questiondrio da Unica

tos, € preciso que
haja uma tarifa
compensadora
que permita encur-
tar o tempo de re-
torno do que foi
aplicado.

“Quando se
fala de energia, te-
mos de pensar em
longo prazo”, ga-
rante Biaggi Filho.
“Nao podemos fa-
zer investimentos
pensando em MAE ou precos spots, mas
sim em contratos firmes de longo prazo,
alids, iinica maneira de se obter financia-
mentos também de longo prazo, com ta-
xas compativeis e, claro, com tarifa rea-
lista, remuneradora”, complementa.
“Como dizemos nds, agricultores: o me-
lhor adubo € o preco. A pritica de tarifas
realistas para um investimento de longo
prazo ¢ indispensavel”, declara.

Segundo Biaggi Filho, com a redu-
¢do forcada do consumo, as distribuido-
ras terdo, teoricamente, uma sobra de
energia e uma dramdtica diminuicdo de
faturamento. “Portanto, regras claras,
matriz energética e financiamentos sido
os quesitos fundamentais nfio sé para a
biomassa, mas para todas as fontes e para
o segmento todo”, completa.

Biaggi Filho diz acreditar que estamos
diante da mais grave crise energética da
histéria do Brasil, cujos desdobramentos
vdo depender da velocidade e da inteli-
géncia das medidas que o governo tomar.
“Se, nesses seis meses de racionamento,
com as graves conseqiiéncias que isso tra-
1, a sociedade perceber que estamos in-
vestindo para valer, o futuro ficard mais
palatdvel”, garante. “Caso contrdrio, se
ficarmos s6 nos cortes, ai as previsoes da
Fundacdo Getiilio Vargas, que estimou um
buraco de R$ 15 bilhGes, que cerca de 800
mil empregos deixarfio de ser criados e
que o governo perderd R$ 6,6 bilhdes, ndo
s6 se concretizardo, como poderiio ser ain-
da maiores”, preve.

Diante dessa perspectiva de busca de
energia alternativa como a eélica, a so-
lar, a nuclear e a de biomassa, o setor su-
croalcooleiro pode contribuir ja em 2002
com 500 megawatts adicionais aos apro-
ximadamente 1.500 MW que produz. “Se
o governo liberar recursos, poderemos,
vamos dizer, num esforco de guerra, ge-
rar mais 2 mil MW em 2003 dos quase
10 mil que poderiamos gerar no médio
prazo”, salienta Biaggi Filho. “E como
sempre digo: hda uma Itaipu adormecida
nos canaviais, e acorda-la ou nao depen-
dera da vontade do governo.” FJ

Biaggi Filho: a energia
€ o terceiro produtoe do
setor sucroalcooleiro
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FRUTICULTURA

As regioes Norte ¢ Noroeste vém
se destacando no cultivo de frutas
tropicais. De dois anos para cd, os
agricultores, sem alternativa,
comecaram a investir na atividade
e hoje nédo se arrependem da
escolha que fizeram

Luciana Radicione

6lo de produgiio canavieira até bem pouco tempo,
as regioes Norte e Noroeste do Estado do Rio de

Janeiro ainda hoje se ressentem da perda de
grandes investidores que abandonaram a regido e
partiram para o Espirito Santo, euféricos com pro-
postas de incentivos fiscais. Essa debandada em | 8%
massa de produtores potenciais resultou no empo-
brecimento da regido e no abandono de terras antes
ocupadas por milhares de plantas de cana-de-agu-
car. Hd pouco mais de dois anos, porém, um estudo _
realizado pela Fundagao Getilio Vargas (FGV) mos- -84
trou que o norte fluminense possuia um grande "
potencial para o desenvolvimento da fruticul-
tura irrigada.

O estudo foi encampado pela Federagdo
das Indistrias do Rio de Janeiro (Firjan) e pelo p
governo do Estado. Juntos implantaram o P6lo
de Fruticultura Irrigada do Rio de Janeiro. A ‘
iniciativa tem o objetivo de apresentar alter- #
nativas para a diversificagdo da produgdo agri-
cola nas regides Norte e Noroeste e viabilizar '
a expansio da agroindustria. Estudos complementa-
res encomendados pela Firjan indicaram a viabilida-
de econdmica em 240 mil hectares para o cultivo
irrigado de frutas tropicais, como abacaxi, banana,
coco, figo, goiaba, mamao papaia, manga, maracuja
e pinha. “Os estudos confirmaram o que sempre de-
fendemos: a maior alternativa econémica vem do
campo.” A afirmacdo é do presidente da Representa-
¢do Regional da Firjan no Norte Fluminense, Geraldo
Coutinho. Para ele, o reconhecimento do potencial da
fr}ltxcultura da regidao e a amplitude dos projetos que
vém sendo desenvolvidos no Estado é uma excegdo em
termos de Brasil.

Geraldo Viola/Firjan




Frutificar — Integrando os projetos
do Pélo de Fruticultura Irrigada, o go-
verno do Estado langcou um programa
especifico para facilitar o acesso de pe-
quenos e miniagricultores a producdo. O
verdadeiro impulso a atividade foi pro-
porcionado pelo Programa Frutificar, res-
ponsdvel pelo retorno de um grande nii-
mero de familias ao campo. Com uma
linha de crédito subsidiada pelo gover-
no, o produtor fluminense pdde apostar
novamente na agricultura, dessa vez no
cultivo de frutas. A taxa de juros de 2%
ao ano sem corregdo, a caréncia de 20
meses e o prazo de pagamento de cinco
anos tém levado muitos produtores a bus-
car o crédito junto ao Banco do Brasil.

Durante o IT Encontro de Fruticultura
Irng.ada do Norte/Noroeste do Rio de
Janeiro, ocorrido no final de maio, em
Campo dos Goytacases, o governador
Anthony Garotinho anunciou o descon-
to de um ter¢o no valor da prestacdo para
aqueles produtores que pagarem as par-
c:tilas em dia do Frutificar. “O agricultor
nao tem de ir ao banco para pedir em-
prestimo, nem precisa de aval e hipoteca.
Tem apenas de procurar um escritério da
Emater”, informou o secretério da Agri-
cultura do RJ, Christino Aureo da Silva.
Uma novidade anunciada no encontro em
Campos foi a ampliacido do programa
para tpdo o Estado, a fim de beneficiar
um numero maior de produtores. “J4 te-
mos R$ 50 milh&es a serem liberados até
0 final do ano”, anunciou o secretario. O
Frutificar j4 tem mais de 1.500 produto-
res Inscritos e cerca de 700 habilitados &
lmh_a de crédito especial, com o compro-
metimento de R$ 36 milhdes. Segundo
Christino, com esses recursos o progra-
ma poderd gerar uma drea plantada de
20 mil hectares de frutas irrigadas e 100
mil empregos. “Isso € mais do que muita
industria pode gerar”, disse o secretario.

INDUSTRIAS
INCENTIVAM A PRODUCAO

Além do estimulo 4 producio dado
pela linha de crédito subsidiada, a am-
pliacdo da atividade agricola no Norte/
Noroeste do Rio de Janeiro foi impulsio-
nada pela chegada de industrias integra-
doras na regido. Mesmo sem contar com
um volume de produgdo significativo,
algumas empresas apostaram no poten-
cial e na capacitacdo dos produtores. A
precursora foi a industria Bela Joana, do
Grupo MPE, situada na localidade de Sz

A indiistria Bela Joana estd trabalhando com
apenas 20% de sua capacidade
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Christino, secretdrio da Agricultura do RJ: o
Frutificar foi ampliado para todo o Estado

Fidelis. Enquanto os produtores da regiao
ndo colhem os primeiros frutos, a fabri-
ca adquire 100% da matéria-prima dos
Estados de Sdo Paulo e Minas Gerais.
O diretor do MPE, Américo Xavier
Maia Neto, explica que a fabrica vem
trabalhando apenas com 20% de sua ca-
pacidade, o que deve ser ampliado so-
mente com o aumento da producio fruti-
cola nos municipios vizinhos. “Hoje, pro-
duzimos apenas 40 toneladas por dia, ji
que hd absoluta falta de matéria-prima”,
salientou. A Bela Joana tem capacidade
para industrializar cinco toneladas de
suco/hora e 240 toneladas de compotas/
dia. A empresa também investe na pro-
dugdo prépria, com o cultivo de 50 hec-
tares de abacaxi, 42 hectares de maracuja,
17 hectares de goiaba e dois hectares de
manga. “Nossa meta ¢ ampliar a produ-
¢do em terras proprias para 500 hectares
em trés anos”, informou Américo. A in-
distria coloca no mercado compotas de
abacaxi e suco concentrado de manga,
goiaba, mamao, maracuja e abacaxi. Para
maio de 2002, a perspectiva € iniciar a
fabricacdo de suco pronto para beber.
“Comercializamos para o Rio de Janei-
ro, Sao Paulo, Rio Grande do Sul e Mi-

Geraldo Viola/Firjan

Maia Neto, diretor da Bela Joana: a indiistria aposta ..

nas Gerais”, explica o diretor.

A Bela Joana também vem conquis-
tando espago no exterior. O primeiro em-
barque de 200 toneladas de suco de aba-
caxi concentrado foi efetivado em junho
passado, num negdcio que movimentou
US$ 100 mil. “Nosso interesse € chegar
na Holanda e no Mercosul”, afirmou
Américo. Além do projeto executado
pelo Grupo MPE, outras trés empresas
serdo integradas ao programa, duas em
Sédo Francisco de Itabapoana e uma em
Bom Jesus de Itabapoana.

PES NO CHAO E OLHOS
NO FUTURO

Em Sio Francisco do Itabapoana, pré-
ximo a Campos dos Goytacases, 0 pro-
dutor Amaro Azeredo ndo pode estar
mais satisfeito com a escolha que fez. De
pés descalcos, nem de longe ele mostra
o semblante de preocupacgido que acom-
panha grande parte dos pequenos produ-
tores encurralados por dividas e falta de
alternativas no campo. Proprietdrio dos
800 hectares que formam a Fazenda Sao
Miguel, irrigada com dois piv0s centrais,
ele apostou no maracujd, no mamao e no
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abacaxi para impulsionar a atividade agri-
cola e aumentar seus lucros. A implanta-
¢do dos primeiros 15 hectares de mara-
cujé foi possivel com o financiamento a
Juros baixos oferecidos pelo Frutificar.
Amaro foi um dos beneficiados pelo
programa quando esse ainda financiava
dreas superiores a cinco hectares. “O go-
verno reduziu o tamanho da drea para
contemplar um nimero maior de produ-
tores”, comentou.

A previsido € de colher, apds o fim do
ciclo de dois anos da fruta, 50 toneladas
por hectare. A colocagio da fruta no mer-
cado ndo serd problema, jd que a induis-
tria integradora Bela Joana se compromete
a adquirir 100% da produg@o da Fazenda
Sdo Miguel. Mas Azeredo ainda prefere
vender parte de sua produgédo na forma in
natura. “Cerca de 50% do maracujd sera
entregue para a industria”, disse.

Para Amaro Azeredo, que hd dez anos
vem investindo na fruticultura, a atuacdo
da Bela Joana na regido estd sendo mui-
to importante, j4 que o aumento da pro-
dugdo € motivado pelas garantias de que
a producio terd mercado. “Num pais que
chegou a importar maracuja e para uma
regido que ja foi responsavel por 20% da
producio da fruta na década de 80, esse
incentivo é bem recebido”, salientou. Na
producdo de mamdo, ele contou com a
parceria de um investidor do Espirito
Santo. O suporte financeiro no valor de

US$ 300 mil permitiu o cultivo da
/7~ fruta em 100 hectares ocupados
¢ _com a variedade formosa, ati-

Azeredo, de Sio Francisco do Itabapoana, estd
satisfeito com a opgdo pela fruticultura

vidade que emprega 60 pessoas em sua
propriedade. O dinheiro foi aplicado na
compra de modernos equipamentos de ir-
rigacdo. Todo 0 mamio produzido por ele
€ destinado para consumo in natura para
Curitiba. “No Rio de Janeiro, nio existe 0
hébito de consumir a fruta natural”, justi-
ficou. Ele ocupa 0 mesmo mercado com a
produgo colhida dos 75 hectares cultiva-
dos com abacaxi.

Bastante motivado com o incentivo a
fruticultura na regidio e com o apoio dado
pela industria Bela Joana, Azeredo mos-
tra-se satisfeito com os rumos de sua ati-
vidade agricola e com as perspectivas fa-
vordveis vislumbradas no futuro. “Com
a fruticultura, o Brasil podera acabar com
a reforma agraria”, salientou.

DA CANA PARA
A FRUTICULTURA

De uma tradicional familia produto-
ra de cana-de-agicar da localidade de
Quissama, Haroldo Cunha Carneiro da
Silva venceu dificuldades e passou a
Investir na fruticultura. “Nao foi fécil,
Ndo existia recurso para irrigagdo e mui-
L0 menos garantia de comercializa¢ao”,
lembrou. H4 11 anos, ele e seu irmdo
Iniciaram o cultivo incentivados pelo
Programa Moeda Verde, do governo do
Estado, que funcionava no sistema de
equivaléncia-produto. “Enfrentamos di-
ficuldades com a contratagdo de mao-
de-obra que simplesmente nao existia,
POIS algumas frutas exigem tratos cul-

Luciana Radicione
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Silva, de Quissama, trocou a tradicional cana-de-
agicar pelo cultivo de frutas irrigadas

turais muito complexos”, salientou.

Haroldo € enfitico ao falar sobre a sua
decisdo: “Havia duas alternativas: inves-
tir na terra ou passar para outra ativida-
de. Optei pela primeira”. E ndo se arre-
pendeu. Hoje, ele tem uma rentabilidade
que varia de R$ 12 mil a R$ 20 mil por
hectare, dependendo da fruta. Na cana-
de-agicar, essa rentabilidade variava de
R$ 1.500 a R$ 2.000 por hectare. “Quem
quer maior rentabilidade estd com a faca
e 0 queijo na mio”, disse.

Na propriedade, Haroldo vem culti-
vando cinco hectares de mudas para
plantar 30 hectares de abacaxi irrigado
e 50 hectares de coco irrigado. Segun-
do ele, o desafio daqui para a frente €
alcangar um bom indice de produtivida-
de na fruticultura, o que deve ser con-
quistado com a unido dos produtores de
Quissama em uma cooperativa. O obje-
tivo € fazer com que a cooperativa pos-
sa atuar na compra de insumos € tam-
bém na difusdao de novas tecnologias
para o setor. De acordo com o produtor
de Quissamai, a organizacdo dos pro-
dutores € fundamental para garantir
parte da comercializacdo de forma in
natura, que alcanga maior preco na hora
da venda. Para isso, a Cooperativa_
Mista de Produtores de Quis-
sama ja estd investindo na
aquisi¢do de um packing-
house, equipamen-
to que faz a sele-
¢do das melhores
frutas. Fal
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ASTAGENS

pos 15 anos de pesquisas, os téc-

nicos da Empresa Brasileira de

Pesquisa Agropecudria (Embrapa
Cerrados/DF) lancaram, no final do ano
passado, a primeira forrageira nativa adap-
tada aos cerrados e as vdrzeas: o capim
pojuca (Paspalum atratum cv. Pojuca).
Nativa do Pantanal, a graminea tem como
principal caracteristica a ficil adaptagao
a solos alagados. Conforme o PhD em pas-
tagem da Embrapa, Alexandre Barcellos,
ela estd sendo muito utilizada no Vale do
Araguaia/MT, onde ocorrem constantes
inundacdes na parte central do Cerrado
(Goids, Sul e Centro de Tocantins e Mi-
nas Gerais), em localidades onde os niveis
de precipitacdo sdo superiores a 1.600 mm,
como no Mato Grosso, em Ronddnia e no
Acre. Além do norte da regido dos Cerra-
dos, da pré-Amazonia (Rondonia, Acre e
norte de Tocantins) e do Pantanal. O nome
do capim surgiu justamente porque a pa-
lavra pojuca, em tupi-guarani, quer dizer
drea imida, alagadica ou brejo.

Segundo Barcellos, outras vantagens
desse novo cultivar sdo o alto indice de
produtividade, que chega a 26 toneladas
por hectare e a excelente producio de for-
ragem. “Além disso, ele é tolerante ao
fogo, tem boa capacidade de rebrota, boa
resisténcia a doencas e pragas, como a ci-
garrinha-das-pastagens, e média toleran-
cia ao frio”, afirma. O crescimento ereto

e rapido do pojuca, cerca de 6 mm por
dia, faz com que ele represente uma alter-
nativa na formacdo de pastagens, espe-
cialmente em dreas de brachidria humidi-
cola para gado de cria. O novo capim pode
ainda significar economia nos custos com
suplementacio alimentar a base de ragdo,
uréia e sal mineral, especialmente na seca,
se comparado 4 humidicola, mais adapta-
da, até entfio, a essas areas umidas.

O técnico da Embrapa informou que a
planta estd sendo utilizada especialmente
na alimentacdo de bovinos e eqiiinos e tem

O detalhe, ao lado, demonstra a rebrota do pojuca,
que pode atingir 1,60 m de altura

Divulgagio/Embrapa Cerrados

proporcionado um nivel surpreendente de
crescimento, principalmente para o gado.
“Ela € muito rica em proteinas e tem boa
digestibilidade”, ressalta.

Durante um dia de campo realizado em
margo deste ano, na Fazenda Sdo José/
MT, os técnicos da Embrapa apresenta-
ram aos produtores a drea de 4,5 hectares,
onde foi realizado o experimento com 65
animais. O resultado demonstrou que a
graminea apresenta boa resisténcia ao pi-
soteio, maciez, palatabilidade e resistén-
cia ao acamamento.
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Pl POIUCA

Em outra experiéncia, dessa vez rea-
lizada em Rondonia, o capim foi estabe-
lecido sob seringais de 12 anos de idade,
visando a formacdo de pastagens. A pro-
ducdo do capim pojuca foi de 1,7 tonela-
da por hectare de matéria seca de forra-
gem no periodo de chuva (média de qua-
tro cortes) e de 1,5 tonelada por hectare
no periodo de seca. Para o periodo chu-
voso, essa produgio foi semelhante a da
brachidria humidicola e inferior a do ca-
pim marandu. No periodo seco, no entan-
to, a produgio do pojuca foi superior a da
humidicola e semelhante & do marandu.

No que se refere as caracteristicas

Cerrados

Divulgagio/Embrapa Cerrados

Barcellos, PhD em pastagens: o indice de
produtividade chega a 26 toneladas por hectare

morfol6gicas, o capim pojuca é perene,
as folhas sdo tenras, com a metade supe-
rior dobrada para baixo. As laminas folia-
res possuem poucos pélos brancos e lon-
gos nos bordos da base da face ventral. A
reprodugdo do capim pojuca € apomitica,
e, na regido central do Brasil, o floresci-
mento ocorre de meados de fevereiro a
meados de marco, com a colheita de se-
mentes de marco a abril. As sementes sdo
marrons e lisas. Um grama tem, em mé-
dia, 438 sementes puras.

Conforme Alexandre Barcellos, a épo-
ca ideal para o plantio do cultivar € o ini-
cio da estacdo das chuvas e o més de
dezembro. “O preparo do solo é 0 mesmo
utilizado para a formagio de outras pasta-
gens, ou seja: aracdo e gradagem. Entre-
tanto, deve-se evitar que a semeadura seja
feita com o solo demasiadamente pulve-
rizado ou fofo”, explica. A taxa de semea-
dura recomendada é de 2 kg/ha de semen-
tes com 100% de valor cultural. A semea-
dura podera ser a lango ou em linhas, sem-
pre na superficie do solo. No plantio com
maquinas, é recomendada a mistura das
sementes com adubo superfosfato simples
(40 kg a 50 kg/ha de adubo) para facilitar
a regulagem da semeadora e melhorar a
distribuicdo das sementes.

No que se refere aos custos, o capim
pojuca também oferece boas vantagens
para o produtor. “Devido & baixa exigén-

Divulgagio/Embrapa Cerrados

| Historico

i O capim pojuca foi coletado em 1986,
por técnicos da Embrapa Recursos Ge-
néticos e Biotecnologia e da Universida-
de Texas A&M, proximo a Terenos/MS.
Em 1989, foi selecionado para avaliagoes
com animais, multiplicagao de sementes
e ensaios regionais. Além da Embrapa
Cerrados, participaram das pesquisas as
Embrapas: Pecuaria Sudeste (Sao Car-
los/SP), Gado de Corte (Campo Grande/
MS), Rondénia (Porto Velho/RO), Acre
(Rio Branco/AC), Recursos Genéticos e
Biotecnologia (Brasilia/ DF) e EMPAER-
MT (Santo Antbnio do Leverger/MT), que
juntas com a Embrapa Negdcios Tecno-
I6gicos participam do langamento desse

Qovo cultivar. /

cia de correcdo e fertilidade do solo, os
valores investidos para o plantio da gra-
minea sao baixos”, considerou Barcellos.
Segundo ele, neste ano serdo liberadas no
mercado de 200 a 300 toneladas de se-
mentes para plantio em larga escala.
“Como € o primeiro ano, a expectativa €
que o preco esteja um pouco elevado pelo
ineditismo do produto, o que deverd di-
minuir com o tempo”, afirmou.

Sistema Renovacao de Pastagens Monsanto. O gado agradece em peso.

-,

ey =t

Produto agricola. Consulte sempre um Engenheiro Agrénomo. Leia atentamente o rotulo e a bula.

RENOVAGAO DE PASTAGENS SE FAZ
coM PLANTIO DIRETO. E PLANTIO
DIRETO € cOM ROUNDUP.

Solicite o folheto sobre os Sistemas
Integracdo Agricultura e Pecudria e
Renovagdo de Pastagens Monsanto
através do MAC - Monsanto Atendimento
ao Cliente: 0800-156242.
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Senasa aguarda informe europeu

s autoridades do Servigo Nacional de

Higiene e Qualidade Agroalimenti-

cia (Senasa) estdo aguardando a di-
vulgac¢do do informe sanitdrio, elaborado pela
delegacdo da Unido Européia, sobre os me-
canismos de controle da febre Aftosa. No do-
cumento constam algumas observacoes so-
bre as ferramentas que possibilitarao a erra-
dicacdo da doenca no pais. De acordo com o
titular da entidade, Bernardo Cané, assim que

o relatdrio for entregue, a Senasa apresenta-
rd uma contraproposta a Unido Européia.
“Vamos propor o reingresso no mercado eu-
ropeu mais tardar até agosto”, revela. Por
outro lado, j4 foi acertada a venda de carne
ovina para Israel e foi dado o consentimento
do Chile para a entrada de gado em seu terri-
tério, dois pontos que podem marcar o inicio
de um tempo de mudanca para a situacio sa-
nitdria do rebanho argentino.

Batalha pelo mel

A Federacdo Argentina de Cooperativas
Apicolas (Facap) rechacou energicamente a de-
cisdo do governo dos Estados Unidos de tra-
var as exportacdes de mel argentino, suspeitas
de dumping. O governo nacional encaminhou
para as autoridades do departamento de agri-
cultura norte-americano (USDA) um documen-
to de repudio a taxacdo estabelecida pelos Es-
tados Unidos, que contou com o apoio de pro-
dutores, exportadores, fabricantes de insumos
e de toda a indstria relacionada com a apicul-
tura. O secretdrio da Agricultura, Marcelo Re-
glinaga, apresentou o documento oficial ao
USDA, destacando o prejuizo que a medida

ocasiona aos representantes do setor e a todos que integram a cadeia comercial do produto.
Recentemente, chegou ao pafs uma missdo da Secretaria de Comércio americano para verificar
os custos de produgdo local e os supostos subsidios financeiros que estariam sendo outorgados.
Vale recordar que a Argentina é o principal exportador mundial de mel. Cerca de 50% da sua
producio € importada pelos EUA. A outra fatia fica com os paises da Unido Européia.

Vendas de semeadeiras bate recorde

Como reflexo da expansio acelerada do plantio direto no pais, a venda de semeadeiras,
especialmente fabricadas para essa modalidade, superou as expectativas da indiistria local.
Os estoques disponiveis se esgotaram depois que foi disponibilizado um incremento dos
reembolsos da maquinaria nacional e da reducio do IVA, como parte do plano de competi-
tividade implementado pelo Ministério da Economia. Os fabricantes haviam calculado a
possibilidade de vender 250 semeadeiras, por um valor total de US$ 4 milhdes.
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Oriente Médio e Africa elevam compras

A Granja

de milho argentino

O volume de milho adquirido pelos paises
do Oriente Médio e da Africa, durante a pri-
meira semana de junho, aumentou em mais de
8,5 mil toneladas, se comparado com o mes-
mo periodo do ano passado. Com um produto
valorizado por sua alta qualidade e menores
precos, a Argentina é o segundo exportador
mundial de milho, perdendo apenas para 0s
R T 000N T

.1..‘5"-

Estados Unidos. Nesse mesmo periodo, foram
contabilizados ainda compromissos de com-
pra na ordem de 2,09 milhdes de toneladas
por parte de Israel, Ardbia Saudita, Argélia e
outros paises da regido. Esse niimero repre-
senta mais de 80% do que foi adquirido por
essas nacoes em todo o ano passado. Consi-
dera-se que os precos competitivos do milho
argentino, se relacionados ao americano, im-
pulsionaram essas mudangas, as quais se so-
maram as dificuldades geradas pelo milho Star
Link em boa parte do mundo.

i

CONVENIO EDITORIAL
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TRIGO

O Departamento de Agri-
cultura dos Estados Unidos pro-
jeta uma queda na producdo
mundial e nos estoques de tri-
go. A colheita argentina esta
estimada em torno de 19 mi-
Ihdes de toneladas, o que pode
gerar um volumoso saldo de
exportacdes. A expectativa € de
precos menores aos projetados
no auge da colheita.

SOJA

A produgio argentina alcan-
¢ard 26 milhoes de toneladas,
0 que, junto aos recordes pro-
dutivos do Brasil e dos Estados
Unidos, configura um panora-
ma negativo para os pre¢os. To-
davia, resta ver a evolugio do
“mercado climético” de julho e
agosto nos paises norte-ameri-
canos. Em matéria de cotiza-
¢Oes, € possivel considerar que,
pelo menos aqui no Sul, o pior
Ja passou.

NOVILHO

O fechamento dos merca-
dos externos provocou uma
sobreoferta de animais pesa-
dos, gerando a desvalorizacdo
da categoria. Estima-se que,
na primeira quinzena de julho,
dever ser completada a va-
Clnacdo de todo o rebanho na-
Clonal, e, a partir de entio, a si-
tuagdo se aproximara dos pa-
drdes da Unido Européia para
a reabertura de mercados.

LEITE

A produgio de leite em
margo de 2001 foi equivalen-
te ao nivel registrado em mar-
¢o de 1997, o que implica em
um significativo retrocesso
em matéria de volume produ-
zido no pais. A grande dife-
renca é que, naquele ano, os
precos ao produtor subiram
cerca de 20 centavos. Hoje,
paga-se apenas 18.




RICULTURA E MEIO AMBIENTE

e acordo com nosso sistema le-
gal, ninguém é obrigado a fa-
zer nada a nio ser por forca de lei.

Se o presidente da Republica qui-
ser editar uma postura legal, deve en-
viar uma mensagem ao Congresso Na-
cional, que a apreciard, aprovando ou
ndo. Se o assunto for urgente, existe a
possibilidade de editar uma medida
proviséria, com forca de lei, mas que
deve ser apreciada pelo Congresso no
prazo de 30 dias. Findo esse prazo, a
medida € considerada rejeitada, salvo
por reedicao.

Ja um deputado, para editar uma lei,
deve apresentar um projeto de lei que
serd examinado pelas comissdes técni-
cas, em especial pela Comissido de Cons-
titui¢@o e Justica. Se aprovado pelas di-
versas comissdes, deve ir a plendrio para
votacdo. Aprovado, sobe para a Presi-
déncia da Reptiblica para apreciacio,
onde poder4, até, ser vetado.

Esses mecanismos, aparentemente
complicados, dio ao cidadio uma ga-
rantia de seus direitos constitucionais,
evitando-se casuismos contra a pessoa
ou contra os legitimos interesses da
Patria.

Esse sistema rigido tem uma exce-
¢do injustificdvel; o Conama — Conse-
lho Nacional do Meio Ambiente.

O Conama, dentro das atuais prer-
rogativas, dadas pelo artigo 6° da Lei
Federal n® 6.938/81, ap6s alteracao fei-
ta pela Lei Federal n® 7.8094/89, pas-
sou a ser um Orgdo consultivo e deli-
berativo, e suas deliberacdes tém forca
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de lei sem terem passados pelos crivos
do ministro, do Congresso ou da Presi-
déncia da Repiiblica.

/

Assim, o Conama, que é composto
por membros da sociedade civil, sem
terem sido eleitos, passa a ter um po-
der maior que a Presidéncia da Repu-
blica ou do Congresso Nacional, visto
que suas resolugdes tém forca de lei e
aplicacdo imediata.

Como ¢é sabido, existem enormes
pressdes externas contra o nosso desen-
volvimento, defendendo, sempre inte-
resses espurios de
multinacionais que
subsidiam cente-
nas de organiza-
¢Oes ndo-governa-
mentais (ONGs).

Se tivéssemos
uma saida para o
Oceano Pacifico,
nossos produtos do Centro-Oeste,
principalmente a soja, poderiam che-
gar com precos realmente competiti-
vos no mercado asidtico, evitando
uma ida aos portos de Santos e Para-
nagué para contornar a América do
Sul, atingindo o Oceano Pacifico; um
acréscimo de mais de 8 mil quiléme-
tros. A saida ideal foi eleita como
sendo uma ferrovia, o que foi aceito
pelos paises vizinhos. Nido fosse uma
campanha contra essa abertura, sob o
pretexto da destruicdo da Floresta
Amazdnica, essa ferrovia ji estaria
funcionando. “Alguém” gastou deze-
nas de milhdes de délares para que
nosso povo aceitasse essa restricdo
em nome da preservagdo ambiental.

“E imperativo que
o Conama volte a ser um
orgao consultivo
de apoio ao ministro do
Meio Ambiente”

Algumas ONGs, sob patrocinio ex-
terno, tém tentado internacionalizar a
Amazdnia; outras querem criar as na-
¢des indigenas, nas atuais reservas,
para, sob o patrocinio da ONU, sairem
do dominio do povo brasileiro. O que
mais nos deixa indignados é ver que
essas idéias sdo expostas por brasilei-
ros natos, portadores de titulos univer-
sitdrios e bem recebidos pela midia.

Outras tentam, e ji conseguiram, pa-
tentear o conhecimento indigena, sob
auspicios de uma lei contriria aos le-
gmmos interesses nacionais. Hoje, a
maioria dos fitote-
rdpicos importan-
tes, descobertos
por nossos indios,
ja estd sob o domi-
nio da inddstria
farmacéutica in-
ternacional.

Essas ONGs,
por nadar em dinheiro sujo, tém possi-
bilidade de realizar viagens para expor
suas idéias e, por conseqiiéncia, tém
acesso ou mesmo assento nas diversas
comissdes do Conama. Por isso, acabam
jogando contra os verdadeiros interes-
ses do Brasil e do seu povo.

E imperativo que o Conama volte a
ser um 6rgdo consultivo de apoio ao mi-
nistro do Meio Ambiente, mas que suas
resolugdes ndo tenham forca de lei. Se
essas resolugdes forem aprovadas pelo
6rgdo técnico do ministério, caberd ao
ministro indicar a Presidéncia da Repii-
blica que as mesmas possam ser enca-
minhadas ao Congresso Nacional na for-
ma de projeto de lei. Fl
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Area de cevada cresce no Parana

esmo com a quebra na produ-
¢do do ano passado, causada
pela acdo da geada, os agricul-

tores da regido centro-sul do Parand nao
desistiram do cultivo da cevada como
principal lavoura de inverno. Uma das
causas da manutencio do crescimento da
lavoura € a garantia do preco minimo de
venda, 0 que ndo acontece com 0 trigo.
No Parand, 100% da area cultivada com
cevada estd no sistema de Plantio Dire-
to. Para a safra 2001/2002, o Departa-
mento de Economia Rural (Deral), da
Secretaria de Estado da Agricultura e
Abastecimento (SEAB), prevé uma drea
cultivada de 33,8 mil hectares da lavou-
ra. Cerca de 8% a mais que os 31,8 mil
hectares plantados no ano passado.
Como ndo hé perspectiva de um inver-
no rigoroso este ano, com ocorréncia de
fortes geadas, a produgéo de cevada no
Parand deve quase dobrar em relag@o ao
dltimo ano. O Deral estima que o Esta-
do deva produzir este ano quase 102 mil
toneladas de cevada, com produtividade
média de trés toneladas/hectare. Essa
produtividade é um pouco superior a
média nacional, que estd em 2,6 tonela-
das por hectare.

A maior limitacédo da lavoura € o cli-
ma. A producfo nacional estd limitada
ao centro-sul do Parand, a Santa Catari-
na e ao Rio Grande do Sul, onde as

As garantias de
mercado e a boa
adaptacio a rotagio de
culturas com a soja
10 verdao sao as
vantagens apresentadas
por esse cultivo de
1nverno

Emerson Urizzi Cervi

temperaturas médias no inverno ficam abai-
xo de 20 graus centigrados. Acima disso,
ocorre uma perda de qualidade dos grios
de cevada e do seu valor de mercado.

As maltarias sdo os principais com-
pradores da cevada brasileira de boa qua-
lidade. O produto sem qualidade, chama-
do de refugo, é vendido para fabricas de
racdo animal a cerca de 20% do prego
obtido pela cevada tipo 1. Por isso, pro-
duzir com qualidade ¢ garantia de me-
lhor rendimento financeiro. Algumas cer-
vejarias, como a Ambev, por exemplo,
tém um sistema de contrato de compra
de produgdo com preco pré-fixado. O

objetivo da cervejaria é fazer com que o
produtor tenha rentabilidade no negécio
para continuar plantando cevada no in-
verno. Basta que o agricultor consiga
produzir uma cevada de qualidade para
ter um comprador garantido.

A Ambev tem duas formas de com-
pra antecipada de cevada. Ela pode fazer
contrato direto com os produtores ou por
intermédio de cooperativas agricolas,
como venda indireta. Nos dois casos, a
empresa vende a semente para o agricul-
tor e garante a compra do produto a um
preco preestabelecido. Para a fixagao do
preco de compra, sdo considerados to-
dos os custos da lavoura.

Em 2000, o preco médio pago aos
produtores pela saca de 60 quilos de ce-
vada ficou em R$ 10,38, de acordo com
o Deral. Esse valor € suficiente para co-
brir os custos, mas os agricultores que
colheram indices elevados de graos tipo 1
conseguiram médias maiores de preco de
venda. As cervejarias, que compram di-
reta ou indiretamente o produto de mal-
tarias proprias, pagaram um pouco aci-
ma do valor de mercado.

No Brasil, existem trés maltarias (que
produzem malte a partir do grio de ce-
vada para vendé-lo as cervejarias). Duas
delas, uma no Rio de Janeiro e outra em
Canoinhas, pertencem a Ambev. A ter-
ceira € independente, pertence a Coo-

TSerrana bo

69.5 sacas/ha

Em seus 1.500 ha de lavoura de soja, Vicente obteve o
resultado de 69,5 sacas/ha e foi o campedo em produtividade.

Nem seria preciso dizer que fertilizante ele usou.

4 Serrana

FERTILIZANTES
Ao lado de quem produz

v %_;k

Vicente Luiz Costa Beber - I'{ova Mutum - MT
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perativa de Entre Rios, que fica no mu-
nicipio de Guarapuava (centro do Para-
nd). A regiio de Guarapuava serd respon-
savel por 22 mil dos 33,8 mil hectares
cultivados com cevada este ano no Para-
nd. Outros 7 mil estdo distribuidos em
cerca de 70 produtores da regido do mu-
nicipio de Ponta Grossa (regido dos Cam-
pos Gerais). Os produtores de Guara-
puava entregam a produgdo para a coo-
perativa. Ja os de Ponta Grossa estdo vin-
culados & Ambev.

Em anos anteriores, a lavoura de ce-
vada chegou a dar mais de 20% de rendi-
mento financeiro sobre os custos de pro-
dug@o. Para a safra 2001, as perspectivas
ndo sio tdo animadoras. De acordo com a
técnica do Deral, Vera Zardo, alguns cus-
tos tiveram uma variacio grande no qlti-
mo ano. No Parand, o custo da saca de
60 kg de cevada este ano deve ficar pro-
ximo a R$ 12 para uma produgéo de 2,7
toneladas por hectare. Como a média de
producdo no Estado é superior, os custos
devem baixar em cerca de 20%.

Até o ano passado, a producio nacio-
nal de cevada ndo foi suficiente para aten-
der 2 demanda das maltarias, e os fabri-
cantes de cerveja tiveram de importar o
produto, principalmente da Argentina.
De acordo com informacgdes da assesso-
ria de imprensa da Ambev, a partir de
2002, quando a safra de 2001 entra no
mercado, toda a necessidade da cerveja-
ria serd suprida pela producio nacional.
Além da quantidade insuficiente, em fun-
¢do da quebra de produgio pelas geadas,
até pouco tempo a cevada brasileira ndo
atendia as exigéncias de qualidade das
cervejarias. Com o desenvolvimento de
novas cultivares pela Empresa Brasilei-
ra de Pesquisa Agropecudria (Embrapa),
a qualidade do produto nacional melho-
rou. Variedades importadas, quando cul-
tivadas em regides com temperaturas
médias altas para o inverno, apresentam
grande concentracdo de proteina bruta
(PB) nos graos. O excesso de proteina
bruta prejudica a fermentacao, e, por isso,
as maltarias nfio compram produto com
mdlce de PB acima de 13%. Uma das

A GMBA NO PARANA

W Area cultivada em 2001 — 33.800 hectares
B Area cultivada em 2000 — 31.800 hectares
| B Crescimento entre 2000 e 20001 — 8%

iy

: \ﬁ %P-i'oquﬁo a‘sﬁmada em 2001 — 101.900 toneladas

ﬂ*Prbduq&o em 2000 66 600 toneladas

W Produtividade por hectare em 2000 ~ 2.100 kgfha -

A produgao nacional fica aquém da demanda das maltarias, que acabam importando o produto

formas de evitar os riscos do excesso de
PB é fazer o plantio da cevada antes do
trigo, de preferéncia antes do final do més
de maio. Assim, evita-se o calor no final
do ciclo.

Outra vantagem oferecida aos produ-
tores de cevada € o prazo de pagamento.
Entre uma semana e dez dias da entrega,
o produtor ja recebe. Essa é uma dife-
renga muito grande em relagdo ao trigo.
As garantias de mercado e de qualldade

1
i

‘.

(quebra de quase 50% em fungéo das fortes geadas no inicio do mvarno do ano passadd)

| M Regiao maior produtora no Parana — Guarapuava (22 mil hectares em 2001) :
Fonte: Deral (Departamento de Ecenomia Rural) da SEAB (Secrelaria de Agricultura @ Abastecimento do Pdrand)
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tém feito da cevada uma 6tima alternati-
va de cultivo de inverno para agriculto-
res do sul do Parand, onde ndo é reco-
mendado o plantio do milho safrinha.
Assim como o trigo, a cevada oferece boa
rotac@o de cultura com a soja.
RECOMENDACOES TECNICAS

O manejo da lavoura de cevada é bas-
tante parecido com o das de trigo. O ci-
clo vegetativo médio das variedades cul-
tivadas no Brasil € de 150 dias. O plan-
tio deve acontecer no més de maio, e a
colheita, na segunda quinzena de outu-
bro. A cevada é um pouco mais exigente
em fertilidade de solo que o trigo. Em
algumas dreas, além da adubacio no mo-
mento do plantio com férmula NPK, é
preciso fazer pelo menos uma cobertura
com uréia. Porém, os técnicos alertam
que o excesso de nitrogénio é um dos
fatores que causam elevacdo da proteina
bruta nos graos.

Na drea fitossanitdria, além do trata-
mento fingico das sementes, sdo feitas
duas aplicacdes de fungicidas por ciclo,
em média. Em anos com boas condic¢oes
climdticas, sem oscila¢ao de temperatu-
ra e excesso de umidade, € possivel fa-
zer apenas uma aplicacdo de fungicida.
Assim como no trigo, as doengas mais

A-Granja



comuns sdo o oidio, a ferrugem da folha, a
mancha em rede, amancha marrom e a gibe-
rela. Para o controle de ervas daninhas, € ne-
cessdria pelo menos uma aplicacao de herbi-
cida.

Em lavouras bem manejadas e com
variedades adaptadas ao clima, é possivel
produzir até 92% dos graos de primeira
classe. O sucesso de uma lavoura de ceva-
da depende principalmente de condigtes
climaticas favordveis, do manejo e da adap-
tagdo do cultivar as condigdes locais. Como
exige um nivel de tecnificagdo um pouco
elevado e cultivo em escala, a producdo de
cevada se concentra principalmente entre
médios e grandes produtores.

O fato de 100% das lavouras de ceva-
da do Parand serem em plantio direto tem
uma explicacio. E que, nesse sistema, a
lavoura de inverno permite que a soja
subseqiiente seja semeada na época reco-
mendada, sem atrasos. Planta-se cevada
entre maio e junho, e a colheita acontece
no inicio de outubro. A segunda quinze-
na de outubro é a mais indicada para o
plantio de soja na regiao. Com o trigo, a
colheita acontece apenas em novembro, 0
que atrasa o inicio da instalagao da lavoura

MANEJO TECNICO RECOMENDADO

M Cultivar: BR 2 (Embrapa) — sementes tratadas com Spectro

ciclo: espigamento — 94 dias
maturagao — 146 dias
altura: 84 cm
H Plantio: 20 de maio a 5 de junho

H Densidade: 225 a 250 sementes/m? ou 42 a 45 sementes/m linear
M Saturagao de bases: ideal 70% — mfnimo 50%
B Adubacao: nitrogénio: base — 30 kg de N/ha

inicio do perfilhamento — de 0 a 30 kg de N/ha

Fésforo: até 4 ppm

60 a 90 kg de PO /ha

de 4 a9 ppm 30 a 60 kg de P,O,/ha
acimade 9 ppm____10 a 30 kg de P,O/ha
Potéssio: até 10 meq 60 kg K,O/ha
10 a 30 meq 45 kg K,O/ha
acima 30 meq 30 kg K,O/ha
B Micronutrientes: recomenda-se misturar no adubo formulagdo contendo zinco, boro,

cobre manganés, ferro e molibdénio.

H Controle de plantas daninhas: herbicidas:
Banvel, Basagran, lloxan, Herbadox

W Doencas: oidio

2,4-D, 2,4-D + MCPA, 2,4-D + Picloran,

altamente suscetivel

ferrugem da folha ___ suscetivel

mancha reticular
mancha marrom moderal
B Fungicidas: Folicur, Sportak, Tilt

moderadamente suscetivel

damente suscetivel

W Pragas: pulgoes e lagartas (controle idéntico a cultura do trigo)

B Colheita: umidade inferior a 16%

de verdo do préximo ano. Além disso, a
produtividade da cevada por hectare é
maior que a de trigo.
Enquanto no Estado
a média da cevada
fica em 3,1 toneladas
por hectare, a de tri-
go ndo passa de 2,4
toneladas. A lavoura
s6 ndo consegue se
expandir para outras
regiGes em funcdo da

limitagdo climatica.

A colheita ¢ deflagrada
8| proximo a segunda
. quinzena do més de

COMO A CEVADA VIRA
CERVEJA?

A cevada deve apresentar altos indi-
ces de proteina e de germinacdo para
apresentar bons rendimentos na maltaria.
Na maltaria, os graos passam por um pro-
cesso de germinacdo. Depois, os brotos
sdo fermentados, e o resultado desse pro-
cesso € a produgdo de malte. As malta-
rias, que compram a cevada dos agricul-
tores, vendem o malte para as cerveja-
rias. No momento da comercializagdo, o
grdo de cevada € dividido em trés tipos.
O tipo 1 apresenta a melhor qualidade
de germinac@o e o maior teor de protei-
na. Hé ainda o tipo 2 e o refugo. Quanto
maior a porcentagem de grdo tipo 1 de
uma lavoura, melhor serd o rendimento
financeiro para o agricultor. 3
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Este artigo foi redigido com
dados disponiveis

até 18/6/2001

retomada dos precos in-

ternacionais e a alta do
délar no mercado interno tém
dado a t6nica neste inicio da
safra 2001/2002 brasileira.
Segundo a Unica, s6 nos pri-
meiros cinco meses deste ano,
as exportacoes cresceram cer-
ca de 240% em relagio ao
mesmo periodo do ano pas-
sado, rendendo algo em tor-
no de US$ 569,7 milhdes.
Ainda segundo a mesma fon-
te, os precos internacionais do
dlcool vém remunerando cer-
ca de 10% a 12% acima do
mercado interno, o que traz
uma certa preocupagio no
setor, devido aos compromis-
sos internos assumidos. A
American Sugar Alliance vé
com apreensdo o acordo de
livre comércio (ALCA), pois,
segundo palavras do presiden-
te dessa associagiio, o Brasil
vende o produto a ¢US$ 9,00/
Ib, enquanto os precos prati-

cados nos EUA sdo de ¢US$
21,00/1b, devido ao baixo cus-
to de produgdo do agticar bra-
sileiro. A diferenca entre o acu-
car negociado na bolsa de Lon-
dres, tomando-se como base o
vencimento agosto/01 e o ven-
cimento julho negociado na
bolsa de Nova lorque, tem os-
cilado em torno de US$ 70,00
por tonelada, o que, segundo
traders do mercado internacio-
nal, deixa claro o maior interes-
se pelo agtcar refinado por par-
te dos importadores mundiais.
No mercado interno, os pregos
no mercado spot tém oscilado
na faixa de R$ 23,50/saca, sem
grande interesse das usinas na
comercializacdo, devido a me-
lhor remuneracdo na exporta-
¢d0. Na BM&F, analisando os
vencimentos ago/01 e o out/01
desde o inicio do més, obser-
va-se que a diferenca (spread)
entre ambos passou de US$ 0,06/
saca para US$ 0,20/saca, sinali-
zando assim precos mais altos
a partir de setembro. No mer-
cado de dlcool anidro, observa-
se uma comercializagdo estag-
nada, com as usinas ndo ofer-

Expectativa
com as
operacées
de AGF

Plinio Penteado de Camargo —
plinio@bmf.com.br

Este artigo foi redigido com
dados disponiveis

até 18/6/2001

o dia 18 do més passa-

do, o setor privado —
produtores, industriais, co-
merciantes e corretores —
reuniu-se mais uma vez com
autoridades do Ministério da
Agricultura para discutir
medidas visando a solucio-
nar o grave problema da co-
mercializacdo do algodio,

ALGODAO

principalmente da producéo
da Regiao Centro-Oeste, pelo

fato de que, aquela altura, as

safras dos Estados de Sdo
Paulo e Paran4 jd estarem qua-
se totalmente comercializa-
das. No entanto, para surpre-
sa geral, foi anunciado um pro-
grama de Aquisi¢ao do Gover-
no Federal (AGF). Seriam dis-
pendidos recursos no valor de
R$ 100 milhdes para aquisicdo
de 50 mil toneladas de algo-
dao. Em seguida, a Conab
anunciou os procedimentos re-
lativos a classificagdo do pro-
duto, armazenagem e verifica-
cao do quantitativo de cada so-
licitante. A Bolsa de Mercado-
rias & Futuros — BM&F terd a
funcio de aferir os servicos de
classificacdo de algoddo que

A alta do ddlar e a retomada dos precos

tando o produto, para nio de-
primir os pregos, e as distribui-
doras sem grande interesse em
adquirir o mesmo. No merca-
do futuro, analisando os venci-

mentos maio/02 (R$ 673,00/
m?) e ago/02 (R$ 619,00/m?3),
entressafra e safra, nota-se
um declinio de preco da or-
dem de 8,73%.

ACUCAR: PREGOS FUTUROS E INDICADOR A VISTA
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for realizada por 6rgaos esta-
duais de classificacdo. Essa
aferico serd feita pela reclas-
sificagfio de aproximadamen-
te 10% dos fardos objetos de
proposta de AGF. O sistema
tem sido considerado pelo
mercado em geral como bas-
tante confidvel e seguro.

Os precgos continuam bai-
xos, ao redor de R$ 85,50/1p,
valor esse inferior ao preco
minimo de referéncia. O con-

-

trato para vencimento em
julho, na bolsa de Nova Ior-
que, fechou no dia 15 a US$
39,50/1p. Esse é um preco
do inicio da década de 80,
quando a moeda norte-ame-
ricana tinha valor aquisitivo
bem maior do que atualmen-
te. O varejo de produtos téx-
teis continua no aguardo de
temperaturas mais baixas
para o incremento das ven-
das que continuam fracas.

"
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Acada semana que passa,
sem a ocorréncia de

geadas no Parand, os com-
pradores ficam mais tran-
qiiilos com relagiio ao abas-
tecimento na entressafra.
Por outro lado, esse fato
exerce efeito contrdrio no
produtor, uma vez que, com
os pregos estdveis de milho
e soja, até o inicio do plantio
arelagio de troca com a soja,
em torno de 2,5, torna a subs-
tituicdo atraente. Note-se que,
durante o segundo semestre
de 2000, a relagdo de troca
média foi de 1,45. Com rela-
¢do a demanda, cresce a ex-
pectativa de desaceleracdo da
economia até que os investi-
mentos em geracdo de ener-
gia elétrica comecem a pro-
duzir. Mas o efeito na cadeia
do milho ainda € incerto.
Com relagdo a febre af-
tosa no RS, que causou em-
bargo por alguns importado-
res de carnes, pode-se dizer
que os pecuaristas ja estao
fornecendo a segunda dose
da vacina e que a situagao
deverd se estabilizar. A me-

5,35 2254
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447
425
4,03
3,81
3,59
3,37

Jull/BM&F

USSisc

— T
A decisao para a nova safra

dida que o mercado brasileiro
de exportacdes de carnes e de
milho amadurece e ganha es-
paco, os precos internacionais
exercem maior influéncia nos
precos domésticos e a andlise
dos relatdrios internacionais
ganha importincia. Em 12/6,
o USDA divulgou o relatério
de junho de oferta e demanda
mundial de milho. O quadro de
oferta permaneceu estivel, ex-
ceto a chinesa, que apresentou
quedade 125 para 115 milhdes
de toneladas devido a proble-
mas climaticos. Porém, com
estoques finais elevados (que
recuaram de 77,6 para 70,6
milhdes de toneladas), o im-
pacto no comércio mundial da-
quele paifs nio deverd se alte-
rar. O quadro de demanda tam-
bém ndo se modificou. Os
EUA devem colher 243,2 mi-
Ihdes de toneladas, mas a pro-
ducdo, em plena fase vegetati-
va, nao esta livre de eventuais
riscos climdticos. Com relagdo
as exportacdes norte-america-
nas, pode-se observar uma leve
alta com relagdo ao relatério
anterior. Em 18/6, na BM&FE,
o milho futuro foi negociado a
US$ 3,65/sc para o vencimen-
tojulho/2001, a US$ 4,36/sc para
setembro/2001 e a US$ 4,66/sc
para novembro/2001.
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O inverno esta chegando

Sergio Beczkowski —
sergioib@bmf.com.br

Este artigo foi redigido com
dados disponiveis

até 12/6/2001

mercado de café mostrou

estabilidade em Sio
Paulo e pequena baixa em
Nova lorque, no periodo de
06/6 até 12/6. Na BM&F,
base julho de 2001, a cotacdo
fechou a US$ 61,35/saca,
com baixa de US$0,35/saca
e em Nova Jorque, para a
mesma base, o mercado foi
cotado a US$¢ 57,65/1b, uma
baixa de US$¢ 0,85/1b. Com
relacdo aos estoques certifi-
cados tanto em Nova lorque
quanto em Sdo Paulo, apre-
sentaram estabilidade com 45
mil sacas e 3,7 milhdes de sa-
cas respectivamente. O dife-
rencial no periodo, base ju-
lho, também ficou estdvel no
nivel de US$¢ 12,00/1b. Ne-
nhum fator climético veio in-
fluenciar as cotagdes, nem
noticias de frentes frias e
tampouco chuvas nas regides
cafeeiras, 0 que € benéfico na
época de colheita. O volume
de contratos em aberto fe-
chou o periodo no nivel de
quase 14 mil contratos em

aberto.

No mercado interno, as
cotagdes findaram o perio-
do nos seguintes niveis: bica
corrida tipo 6 a R$ 125,00/
saca; bica rio tipo 7 a R$
103,00/saca e conillon tipo 7
aR$ 61,00/saca. No merca-
do externo, a cotagdo da
qualidade swedish para em-
barque julho foi cotada a
15¢ abaixo de Nova lorque
base julho.

A partir de agora, o mer-
cado deverd entrar em perio-
dos de maior volatilidade,
com o fator inverno, apesar
de que, com a plantagdo do
produto se direcionando cada
Vez mais para o norte, a pos-
sibilidade de geadas fica
mais escassa. Ainda assim,
hé perigo, por exemplo, de
geada com fortes efeitos no
sul de Minas, o que pode-
ria desestabilizar o preco no
mercado. Precisamos lem-
brar que os atuais precos do
café sdo 0s mais baixos em
termos de d6lar corrigido pela
inflagdo americana desde
1900. O motivo é sem diivida
0 excesso de oferta no mun-
do, além de grandes estoques
em maos dos consumidores.
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Antonio Bueno -
bueno@bmf.com.br

Este artigo foi redigido com
dados disponiveis

até 12/6/2001

O encerrar-se essa ana-

lise, em 12 de junho, os
precos internacionais atin-
giam seu mais alto nivel dos
ultimos 100 dias. Nessa
data, foi divulgado pelo De-
partamento de Agricultura
dos EUA — USDA o relaté-
rio de junho, relativo as Es-
timativas de Oferta e De-
manda Agricolas Mundiais
(WASDE). Os nimeros con-
tidos naquele documento fo-
ram considerados altos para
o complexo soja. Com res-
peito a safra velha norte-
americana e por comparagio
ao WASDE de maio, a soma
dos valores estimados refe-
rentes a esmagamento e

\:f:
|

Precos internacionais em alta

exportagdes cresceu, em mi-
lhdes de toneladas, de 69,94
para 71,03, resultando na re-
ducio da estimativa de estoque
final de 7,89 para 7,35. No to-
cante a safra nova dos EUA e
por comparacao ao relatério de
maio, as previsoes recém-di-
vulgadas apontam incremen-
to do somatério dos itens
mencionados, em milhdes de
toneladas, passando de 70,89
para 71,85 (acréscimo de qua-
se um milhdo de toneladas).
Desses nimeros decorre a
diminui¢do projetada do esto-
que final da safra nova (carry
out da safra 2001/2002), em
milhdes de toneladas, de 13,6
em maio para 11,98 em junho
(menos 1,62). Em termos per-
centuais, a relagdo estoque fi-
nal/consumo prevista caiu de
18% para 16%, em contrapar-
tida a 11% na safra 2000/

Aumenta a
incerteza para
o segundo
semestre

Félix Schouchana -
felix@bmf.com.br

Este artigo foi redigido com
dados disponiveis

até 18/6/2001

questdo que estd mobi-

lizando o mercado pe-
cudrio no momento é saber
se convém confinar o boi
gordo, gerando grande incer-
teza a respeito do preco da
arroba no segundo semestre
de 2001. A favor de maior
confinamento estaria o cres-
cimento no consumo interno
e nas exportacdes puxadas
pela alta do délar. Contra
estd a expectativa de que o
crescimento nao serd vigoro-
s0, devido ao problema ener-
gético, as barreiras sanita-
rias decorrentes da aftosa no

Sul do pais, ao prego elevado
dos animais para engorda (boi
magro e garrote) e ao alto cus-
to de alimentagdo. Como o in-
verno ndo estd muito seco nem
muito frio, a manutengio dos
bois a pasto é mais légica.
Outra incégnita € saber
quando as chuvas de verdo
ocorrerdo. Se for em outubro,
o boi confinado perde peso, e

BOIl GORDO

2001. Ou seja, os niimeros
do USDA confirmam o sen-
timento do mercado, ji que
a atual firmeza da demanda
podera absorver parte ex-
pressiva da oferta projetada,

ensejando importante re-
cuperacdo dos precos nos
EUA, caso nio ocorra au-
mento expressivo da pro-
dutividade média norte-
americana.

PRECO FUTURO E INDICADOR A VISTA .
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haveria maior desova de ani-
mais. Assim, em novembro
faltaria carne, e o pico da en-
tressafra seria novamente nes-
se més, como tem acontecido
nos tltimos trés anos. Essa in-
certeza se reflete no prego para
agosto, outubro e novembro de
2001. Nas duas idltimas sema-
nas, o outubro caiu mais que
o novembro, enquanto o agos-

PRECOS FUTUROS E INDICADOR A VISTA
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to subiu, porque alguns
acreditam que em agosto a
oferta serd reduzida. Essa
incerteza estd provocando
maior demanda de hedge
na BM&F, devendo au-
mentar 0 volume negocia-
do. No mercado a vista, o
preco tem oscilado entre
R$ 41 e R$ 40,50 a arroba
nos tltimos 30 dias.

A Granja
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AIRROZ

Oferta abundante nao
reduz precos

mbora a oferta de arroz

esteja em elevacdo, em
funcdo do término da colhei-
ta, 0s pregos vém apresen-
tando aumento. A saca de
50 quilos no Rio Grande do
Sul alcangou R$ 15,50. A
alta do ddlar estd dificultan-
do a importacdo do cereal
do Uruguai e da Argentina.
Tudo indica que a tendén-
cia de alta nos pregos serd
mantida durante o més de
julho. Os produtores mais
atentos e com maior dispo-
nibilidade financeira estdo
retendo o produto como
forma de sustentar os pre-
¢os nesse patamar. Em
média, a saca de 60 quilos
estd cotada a R$ 17,50 na
Bahia e a R$ 20,00 em Mi-
nas Gerais. OS pregos al-

cancados no mercado gaticho
estio reduzindo o interesse
dos produtores pelos leildes
de contratos de op¢do e de re-
compra, amplamente reivin-
dicados pela cadeia produti-
va até bem pouco tempo.
Esse quadro culminou no adia-
mento de leildo da Conab para
a troca de 11 mil toneladas de
arroz em casca dos estoques do
governo pelo produto benefi-
ciado. A colheita, em todo o
pais, estd encerrada, e a pro-
ducdo de arroz no pais deve
ficar em 10,2 milhdes de tone-
ladas. No Rio Grande do Sul,
em fungiio do atraso no plan-
tio, a estimativa de perda € de
aproximadamente 130 mil to-
neladas, pouco mais de 2%
da produgdo inicialmente es-
timada.

A Granja
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Mercado estavel garante
precos ao produtor

feijdo carioca extra estd
com cotagdo favorivel,
alcancando entre R$ 61,00 e
R$ 65,00/saca no mercado ata-
cadista de Sao Paulo. O cario-
ca comercial oscilou entre R$
58,00 e R$ 60,00. Enquanto
isso, o feijdo preto apresentou
uma cotagdo um pouco inferi-
or, sendo negociado entre R$
78,00 e R$ 80,00, em fungiio
da queda na demanda. Em
Goids, 0 mercado se apresen-
ta estdvel e favordvel ao fei-
jdo preto. Na iltima semana,
a demanda esteve presente de
forma mais satisfatéria ao fei-
jdo preto, 0 que garantiu uma
boa movimentagdo. A produ-
c¢do nacional da segunda safra
nacional, se atingir 1,1 milhdo
de toneladas, firmando-se 4%
acima da obtida no ano passa-
do, poderd criar expectativa no
mercado. A tendéncia € de que
0s precos se mantenham remu-
neradores aos produtores no
decorrer do ano.
No RS, foi concluida a co-
lheita da safrinha. A produti-

PRECO MEDIO (A VISTA/60 QUILOS)

Carioca

vidade ficou nos 756 kg/ha,
resultando em uma produc@o
de 25.453 toneladas. A ex-
pectativa inicial para essa se-
gunda safra era de um rendi-
mento de 866 kg/ha, que ndo
foi obtido principalmente
pelo excessivo volume de
chuvas ocorridas em abril,
quando historicamente siao
colhidos 47% da area, no
Estado, afetando dessa forma
a performance da safra. Vale
lembrar que em abril a mé-
dia de chuvas no Estado su-
perou em quase 80% a nor-
mal pluviométrica para aque-
le periodo. As regides mais
atingidas pelo distirbio climé-
tico e, portanto, com maior re-
flexo na produtividade, fo-
ram [jui e Passo Fundo, onde
a colheita foi encerrada com
537 e 604 kg/ha. Perdas em
algumas dreas, no entanto, fo-
ram em parte compensadas
por produtividades superiores
as inicialmente esperadas,
como sa0 os casos das regides
de Santa Maria e Erechim.

Preto

B e 64,00
BS, ookl ookl 50,00
GOt s viisesuasass 78,00

Leia na edi¢do de agosto da revista

Os NOVOS CONCEITOS

QUE COMANDAM O MERCADO
DE DEFENSIVOS AGRICOLAS

B A frota ideal para a sva fazenda

1
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Gerdau completa 100 anos

com crescimento no setor agropecuario

Gerdau comemorou re-

centemente 100 anos de
atividades no ramo sideriir-
gico. Ao longo dos iiltimos 30
anos, a empresa tornou-se a
maior distribuidora de produ-
tos siderirgicos do Brasil,
fornecendo acos longos e
planos para sua rede de 64
filiais. Com um lucro liguido
consolidado do Grupo Ger-
dau, no Brasil e no exterior,
atingindo a marca de R$ 91
milhdes, nos trés primeiros
meses deste ano, a empresa
apresenta um desempenho
7% superior ao ultimo tri-
mestre de 2000. Os produtos
voltados para o setor agro-
pecudrio tém importante par-
ticipagdo nesses nimeros.
Segundo o presidente do
Conselho Diretor da Gerdau,
Jorge Gerdau Johannpeter, o
setor responde por até 10%
do faturamento do grupo por
ano. “Nossa clientela é mui-
to vinculada ao setor, por
i550 0 crescimento € conside-
rado expressivo”, explicou
Johannpeter. De acordo com
ele, a ampliacdo dos negdci-
os estd diretamente ligada i

Frederico e Jorge Gerdau Johannpeter, da esq. para a dir.

expansdo da safra agricola
brasileira. “As previsdes es-
tdo cada vez mais otimistas,
a contar pela expectativa de
uma safra brasileira recor-
de”, afirmou.

O setor de agropecudria
é atendido com uma diversi-
ficada linha de arames que
vdo desde os ovalados, farpa-
dos, galvanizados, para cul-
turas aéréas e cercas elétri-
cas, até cordoalhas para cur-
rais, pregos, grampos, distan-
ciadores de cercas de mou-
roes de ago. Segundo o vice-
presidente do Grupo Gerdau

e diretor de relacdes com in-
vestidores, Frederico Gerdau
Johannpeter, “a evolugdo po-
sitiva do nosso resultado é
decorrente do aumento da
demanda de aco no mercado
nacional.” O faturamento
consolidado do maior produ-
tor de acos longos da Améri-
ca Latina foi de R$ 1,6 bilhdo,
mantendo-se nos mesmos ni-
veis do iltimo trimestre do
ano passado. Jd a produgédo
de laminados evoluiu para 1,5
milhdo de toneladas, volume
4% maior do que no ultimo
trimestre de 2000.

Grupo SLC centraliza seus negocios

A pos vender a totalidade
das acoes da indistria de
mdquinas agricolas para a
John Deere, desvinculando-se
também da marca norte-ame-
ricana, a SLC centraliza ago-
ra seus esforcos e investimen-
tos no agribusiness. Com um
Jaturamento de R$ 240 mi-
lhoes esperados para este
ano, a holding se fortalece
principalmente na SLC Agri-
cola, maior plantador de
grdos do pats, e na SLC Ali-
mentos, terceiro maior forne-
cedor de arroz do Brasil. A
SLC Agricola colheu, até o
final de maio, cerca de 260
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mil toneladas, entre
soja, milho, algoddo
em carocgo, feijdo e
café irrigados. As fa-
zendas localizadas no
Mato Grosso, no Mato
Grosso do Sul, em
Goids e no Maranhdéo
cultivaram 70 mil
hectares. A SLC Ali-
mentos, criada hd um
ano, deverd faturar

aproximadamente 50% dor

montante total do grupo. A em-
presa adquiriu recentemente
as marcas de arroz Namora-
do, Americano e Bonzdo, da
Cooperativa Agroindustrial

_ Divuleasio . A jeorete. Essas mar-
' cas situam-se na
terceira posigdo de
consumo em Sdo
Paulo e Minas Ge-
rais, Estados que de-
tém 40% do consu-
mo de arroz no Bra-
sil. Em maio, a em-
presa adquiriu tam-

0 bém a marca Butui,
da Cooperativa Imembuy, de
Sdo Borja/RS. Com isso, a
SLC Alimentos passou a ocu-
par a terceira posicdo entre os
maiores fornecedores de arroz
do Brasil, com a distribuigdo
de 450 mil fardos por més.

Divulgagio

Paranagua
recebe prémio
internacional

Porto de Paranagud foi

premiado pelo projeto
Paranagud Temdtica, que vai
integrar todos os segmentos
que atuam na exportagdo e na
importagdo, dando mais agi-
lidade e reduzindo custos das
operagdes. “Com o reconhe-
cimento internacional, nossos
terminais maritimos passam a
[figurar entre os principais do
mundo, ganhando em credibi-
lidade e confianca”, afirmou
o superintendente do porto,
Osiris Stenghel Guimaraes.
Guimardes acredita que, a
partir da implantagdo do Pro-
grama de Qualidade, ainda
neste ano, somado as parce-
rias com portos estrangeiros,
os dois terminais paranaenses
tendem a se firmar cada vez
mais no cendrio internacional.

Brasil deve colher neste

ano uma safra recorde de
96,3 milhées de toneladas,
15,7% maior do que no ano
passado, segundo o iiltimo le-
vantamento do Instituto Bra-
sileiro de Geografia e Estatis-
tica (IBGE). O maior acrésci-
mo de produgdo ocorrerd no
Sul, com 31%, seguido do
Centro-Oeste, com 8,81%.
Nessa regido, o destaque fica-
rd por conta do Mato Grosso
do Sul, que deve ampliar a sua
producdo agricola em 39,7%.
Milho e algoddo sao os gran-
des responsdveis pelo aumen-
toda da safra, seguidos pelo
trigo, que terd um incremen-
to de 77,9% sobre 2000. No
Rio Grande do Sul, a produ-
¢do deverd alcancar 18,28
milhdes de toneladas, 31%
maior do que a obtida no ano
passado, que foi de 13,93 mi-
lhées de toneladas. Com essa
estimativa, o RS obterd uma
produgdo recorde de graos
de lavouras de verdo.



Perdomo assume vice-presidéncia

da DuPont Agricola

0 executivo José Perdomo (na foto) é o novo vice-presiden-
te da DuPont Brasil Produtos Agricolas. Aos 44 anos e
com 21 de companhia, Perdomo veio da Argentina, onde até
bem pouco tempo comandou os negdcios da DuPont Agarcross.
Antes, também passou por unidades da DuPont, nos Estados
Unidos, no México e em outros paises da América do Sul. Logo
ao assumir, o novo vice-presidente liderou um processo de re-
estruturacdo da DuPont Agricola. A partir de agora, duas no-
vas estruturas de negdcios passam a orientar a atuagdo da com-
panhia no pais, nas divisées Specialties Venture e Row Crops
Venture. “De agora em diante, iremos concentrar nossos in-
vestimentos em pesquisas, marketing e vendas, em segmentos
nos quais possamos criar valor, buscar solugdes inovadoras e
atender com exceléncia as exigéncias de clientes e acionis-
tas”, ressaltou Perdomo. A reestruturacdo, segundo ele, visa a
obter novos indices de competitividade e ao aumento do volu-
me de nossos negdcios no Brasil.

BMRS incentiva comercializacao

entre os produtores

N um prazo mdximo de um
ano, cerca de 10% da

producdo gaiicha de grdos
passard a ser comercializada
pela Bolsa de Mercadorias do

Farsul, Federasul, Fetag e Fe-
coagro. “A absoluta maioria
dos produtores nao tem a cul-
tura da negociagdo em bolsa,
o que fragiliza o seu poder de

Rio Grande do Sul (BMRS). A
expectativa € do novo presi-
dente da entidade, Ronaldo
Carvalho (na foto). De acor-
do com ele, para que essa meta
seja cumprida, serd realizado
um trabalho de aproximacéo
dos produtores rurais e da
BMRS, com o apoio de enti-
dades ligadas ao setor, como
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barganha na comercializagdo
da safra e os deixa na depen-
déncia de um niimero restrito
de compradores.” Esse pro-
cesso de aproximacgdo, segun-
do ele, serd realizado princi-
palmente por meio de pales-
tras no interior do Estado. “A
bolsa oferece absoluta trans-
as duas pontas do
Dé processo: o
vendedor e o
comprador”,
garante. Ou-
tra novidade
destacada
por Carvalho
sdo os leiloes
virtuais. “Os
negocios sdo
fechados via
s Internet, o
% que dd mais
trangiiilidade
e garantia ao
produtor”,
conclui.

%
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Ana I

Divulgagao

Valtra aprimora
seus produtos

Valtra do Brasil S/A,

de Mogi das Cruzes/
SP, estd aprimorando sua
linha de produtos. A empre-
sa introduziu em linha uma
modificagdo na vazao md-
xima de todos os tratores
standard da Linha Pesada,
acompanhada de um novo
e eficaz acessorio denomi-
nado Vdlvula de Fluxo
Constante, com controle de
vazdo. A modificagdo con-
siste basicamente na intro-
ducdo de trés itens novos:
unido das bombas hidrdu-
licas, vdlvula da direc¢ao hi-
drdulica (orbitrol) com
load sensing (sensor de
carga) e vdlvula de
propriedade. Com as mu-
dancas, a vazdo do sistema
hidrdulico da Linha Pesa-
da standard de tratores Val-
tra passou de 51,8 litros/
minuto para 84,0 litros/mi-
nuto, com pressdao de 180
bar. O objetivo dessas mo-
dificacdes é permitir que os
tratores Valtra possam ope-
rar com oS mais modernos
implementos existentes no
mercado.

Divulgagio

O 5° Encontro Regional de
Plantio Direto no Cerrado
serd realizado de 9 a 13 de
julho, em Dourados/MS. O
evento vai oferecer discussoes
técnicas, como palestras e
debates, e prdticas, como cur-
sos, estandes, vitrine de tec-
nologias, dreas experimen-
tais, dindmica de mdquinas e
equipamentos. O Sindicato
Rural de Dourados reservou
cinco hectares para ensaios
dentro da proposta de vitrine
tecnologica. Paralelo ao en-
contro, serd realizado tam-
bém o 1° Semindrio de PD
nos Tropicos Sul-America-
nos. Informacoes (67) 924-
2456.

De 9 a 13 de julho, acontece,
em Ribeirdo Preto/SP, o 6°
Congresso Internacional de
Viveiristas de Citros. Entre os
temas a serem abordados, es-
tdo a situacdo mundial de
produgdo de mudas de citros,
a producdo de mudas citricas
no Brasil e os programas
mundiais de certificacdo e
tratamento de sementes. Mais
informacdes pelo e-mail
eecb@coapercitrus.com.br

O 11° Encontro Nacional de
Ranicultura vai reunir em
Sdo Paulo os maiores especia-
listas brasileiros que atuam
nesse segmento. O encontro
ocorrede 16 a 19 de julho, em
Braganca Paulista. Informa-
gaes pelos telefones (11) 4034-
2000 ou (11) 5087-1720.

A Universidade Federal de Vi-
¢cosa/MG e a Cooperativa de
Pequenos Agropecuaristas de
Campinas do Sul/RS promo-
vem, de 26 a 29 de julho, o 3°
Semindrio Brasileiro sobre
Homeopatia na Agropecudria
Organica. No encontro, serd
discutido o impacto da ho-
meopatia na producdo orga-
nica, abordando aspectos
como a saiide dos agriculto-
res, a independéncia tecnolo-
gica do Brasil e a protecao do
meio ambiente. Informacgaes
pelo fone (54) 366-1516.
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Cebola mais precoce e produtiva

Uniforme, bem produtiva, precoce e tolerante as principais
doencas foliares. Essas s3o algumas caracteristicas da
Cadillac, a nova variedade de cebola de dias curtos,
desenvolvida pela Asgrow. O produto surgiu como
uma alternativa para melhorar a lucratividade dos
produtores das regides de Monte Claro e Sdo José
do Rio Pardo, em Sdo Paulo. De acordo com o
pesquisador Marcos David Ferreira, que acompa-
nhou os testes de campo do produto, ela ja foi tes-
tada nessas regides e demonstrou boa adaptacio.
“Com ciclo entre 100 e 110 dias, a hibrida Cadillac
tem se desenvolvido com menor risco de doencas, o
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que diminui consideravelmente o custo de produgio e eleva o rendimento dos produto-
res”, explica. A cebola foi lancada hd cerca de trés anos, em cardter experimental, com
pequenas quantidades de sementes disponibilizadas aos produtores, que hoje podem
encontrd-las nas principais revendas dos municipios paulistas.

MA apresenta o algodao colorido

A primeira cultivar
brasileira de algoddo com
fibras geneticamente co-
loridas foi apresentada
pelo Ministério da Agri-
cultura e do Abasteci-
mento, como parte das
comemoracdes do 28°
aniversdrio da Empresa
Brasileira de Pesquisa
Agropecudria (Embrapa).
Trata-se da BR 200 Mar-
rom, obtida por meio de
melhoramento genético
tradicional. Segundo o
presidente da empresa,
Alberto Portugal, esse
tipo de algodio dard novo

impulso ao cultivo do produto no Nor-

deste. A nova cultivar tem ciclo produti-
vo de trés anos e, por ter sido seleciona-

Para comemorar os 40 anos da Fa-
culdade de Agronomia e Medicina Ve-
terindria da Universidade de Passo Fun-
do (UPF) foi lancado recentemente um
novo cultivar de aveia. Trata-se da UPF-
20 Teixeirinha, uma aveia branca com
elevado potencial de rendimento de
grios e resisténcia as principais molés-
tias da cultura. “O grande diferencial
do produto € a tolerancia ao aluminio”,
destacou o coordenador do programa de
Pesquisa em Aveia, professor Elmar

UPF lanca cultivar de aveia

da a partir de al-
godoeiros arbéreos
nativos do clima
semi-drido, possui
alto nivel de resis-
téncia a seca. Apre-
senta produtividade
64% superior as cul-
tivares de algodio
mocd, e seu rendi-
mento, em lavouras
comerciais, pode
chegar a 1.700 kg/
ha. Outra vantagem
em relacdo as fi-
bras coloridas de
outros paises, por
: ter fios com boare-
sisténcia, € a possibilidade de ser fiada
em equipamentos modernos com até 110
mil rotacdes por minuto.
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Luiz Floss. De acordo com ele, até agora
foi produzida uma pequena quantidade
de sementes. “Até o final do ano 2002,
vamos aumentar essa quantidade e ini-
ciar as vendas”, revela. Floss conta que
a aveia foi batizada de Teixeirinha em
homenagem ao cantor tradicionalista
gatcho Vitor Mateus Teixeira. “O Tei-
xeirinha sempre homenageou o muni-
cipio de Passo Fundo nas suas cancdes,
por isso decidimos colocar o nome do
cantor nesse novo produto”, completajj
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Laboratorio da

Embrapa recebe selo
de qualidade

O Laboratério de Solos, Plantas e
Corretivos (LASPC) da Embrapa Agro-
pecudria Oeste foi classificado em 2000
como o terceiro de melhor qualidade no
Brasil pelo Programa Interlaboratorial de
Andlises de Solos (Profert-MG), da Uni-
versidade de Vigosa. Segundo o respon-
sivel pelo LASPC, William Marra Sil-
va, é importante que os laboratérios te-
nham o seu desempenho avaliado anual-
mente. “Ter o selo de qualidade o dife-
rencia dos demais, e os resultados aufe-
ridos por ele tém maior credibilidade no
mercado”, afirma. A selec¢do dos labora-
torios € feita apds a realizacdo de anili-
ses de amostras de solos, que para obter
o selo necessitam ter no minimo 75% de
acerto. A Embrapa Agropecudria obteve
92%. De acordo com William, o exce-
lente resultado da avaliacdo se deve a
equipe treinada do laboratério e ao siste-
ma automatizado.

Estresses em Soja

J4 estd a disposi¢do no mercado o li-
vro Estresses em Soja, lancado recente-
mente pela Embrapa Trigo. A publica-
cdo fornece subsidios para auxiliar na
identificacdo dos principais agentes que
causam estresses as plantas de soja em
diferentes estdgios de desenvolvimento.
“Cada estresse sofrido pela planta deixa
marcas que irdo se refletir no rendimen-
to fisico e na qualidade do produto. Em
certos casos, pode até mesmo ocorrer per-
da total; em outros, a doenga pode ter
efeito trivial sobre o volume e a qualida-
de do produto final”, revela o pesquisa-
dor e editor do livro Emidio Rizzo Bo-
nato. Ele destaca ainda que o somatdrio
dos pequenos efeitos de cada um, no en-
tanto, pode re-
presentar forte S o
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OVIDADES NO MERGADO

A New Holland langou o trator poli-
valente Exitus. O modelo, apresentado na
Agrishow 2001, foi especialmente desen-
volvido para pequenos e médios produ-

M 0 trator multiuso da New Holland
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tores. A tecnologia New Holland ofere-
ce versatilidade e simplicidade operacio-
nal. Suas principais caracteristicas sdo a
tomada de forga mecanica, com duas op-
coes: 540 rpm e sincronizada com a roda.
J4 a transmissdo synchro command 12X4
permite uma combinagdo perfeita entre
velocidade, torque e poténcia em qual-
quer atividade agricola. Para aumentar
o rendimento no campo, o modelo ofe-
rece o exclusivo sistema lift-o-matic
para o controle de implementos. New
Holland Latino Americana Ltda., Av.
JK de Oliveira, 11825, Cidade Indus-
trial, Curitiba/PR, CEP 81450-903,
fone (41) 341-7111, home page
www.newholland.com.br.

Il Nova versao de carreta metallca

Alta durabilidade e resisténcia, fa- § i1

cilidade de manobra, descargas rapi-
das, tampas méveis, facilitando a des-
carga, e removiveis, para o uso da

prancha, que pode ser utilizada para /A e

transporte de madeiras, tubos para ir-
rigaciio, etc. Essas sdio algumas das |
vantagens oferecidas pela Carreta
Agricola Metdlica Basculante Hi-
draulica na Versdo Multi-Uso 9000,
langada pela Fido. Outra caracteristi-

ca favoravel € que o modelo basico pode ser utlhzado para tra.nsportes gerais dentro de

uma propriedade rural ou até para servigos urbanos. Fido — Implementos Agricolas
David de Oliveira Ltda., Av. Gov. Dr. Adhemar Pereira de Barros, 630, CEP
15400-000, fone/fax (17) 281-6510, Olimpia/SP, home page www.fido.com.br.

M Tracado de pequeno porte

O trator 4230.4, de 27 cv de poten-
cia,da Agrale S. A ., vem atender ao seg-
mento de tratores de pequeno porte. A
linha completa inclui modelos de 14,7 até
135 cv de poténcia. O menor tragado na-
cional € o modelo 4230.4, que possui

motor a diesel Agra-
le M 790 refrigerado
a ar, dire¢@o hidros-
titica e melhor esca-
lonamento de mar-
chas que garante
maior rendimento
operacional. Com
dtima relacdo peso/
poténcia e excelente
desempenho 0 mo-
delo é indicado as

mais variadas condicdes de trabalho agri-

cola e se destaca por ter durabilidade, ver-
satilidade e economia. Agrale S/A, Fa-
brica 1, BR 116, km 145, 15104, Bair-
ro Siao Ciro, CEP 95059-520, Caxias
do Sul/RS, fone (54) 229-1133.

M Plataforma
recolhedora de feijao

Os produtores de feijdo tém mais um
novo equipamento a sua disposi¢do. A
Double Master Plus, da Miac, Colombo,
recolhe, trilha e armazena o produto. O
mecanismo recolhedor tem uma platafor-
ma recolhedora, mecanismo elevador e
roda guia. Enquanto o de trilha engloba
o cilindro trilhador e céncavo, a operacdo
de trilha é feita pelos sistema Fabi Fluxo
Axial de Baixo Impacto, exclusivo da
Miac. J4 o mecanismo de limpeza, trans-
porte, classificacdo, armazenagem e des-
carga é formado por uma caixa vibraté-
ria, duto de succdo, elevador de gréos,
depdsitos de vagens verdes e cagamba
graneleira. Indiistrias Reunidas Colom-
bo Ltda., Rua Prudente de Moraes, 273,
Caixa Postal 10, CEP 15830-000, Pin-
dorama/SP, fone (17) 572-1011, e-mail
colombo @zup.com.br

M Distribuicao uniforme
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Estd no merca-
do o distribuidor ¢
Lancer 1200 Mas- 4.
ter. Lancado na |
Agrishow 2001, o L
maquindrio chega
com o nome de
quem fabrica distri-
buidores hd mais
de duas décadas,
no Brasil. Entre as
suas vantagens,
destaca-se a distri-
buicdo uniforme
com larguras reguldveis de 12, 18, 24 e
36 m, através da substituicio de palhetas
com sistema de troca rapida. O equipa-
mento € oferecido com acionamento hi-
drdulico ou mecénico, com depdsito me-
télico, com pintura em poliéster a pé ou
em aco inoxiddvel. Implementos Agri-
colas Jan S/A, Av. Dr. Waldomiro
Graeff, 557, CEP 99470-000, Nao-Me-
Toque/RS, fone (54) 332-1744, e-mail
decom.jan @ annex.com.br
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ONTO DE VISTA

Cetcaf e o desenvolvimento da
cafeicultura capixaba

isolamento dos grupos do

agronegécio café capixa-

ba, observado, principalmente no
inicio da década de 90, chamou a atengéo
das liderancas do café do Espirito Santo,
que, em reunido para andlise dos maio-
res segmentos de ramos da economia do
Estado, buscaram criar algo que servisse
de alavancagem para essa érea.

Entdo, para o café, foi criado o Cen-
tro de Desenvolvimento Tecnoldgico do
Café (Cetcaf), uma entidade nao-gover-
namental, sem fins lucrativos, que passou
a ser desde sua fundacfo, em 1995, um
importante elo de ligagio dos diversos se-
tores da cafeicultura capixaba, congregan-
do esforcos, iniciativas e atividades. O
centro tem proporcionado uma nova di-
ndmica de solidariedade interinstitucional.
Com efetivos resultados préticos para to-
dos, aplicando os seus objetivos de pro-
mover o desenvolvimento tecnoldgico da
cafeicultura do Estado do Espirito Santo,
visa & melhoria de qualidade e de produti-
vidade do café. Busca, também, melhor re-
muneracdo para a atividade, bem como a
melhoria das condicdes sociais das pesso-
as envolvidas no sistema.

Na relagéo das agdes encetadas até o
presente momento, observa-se a priorida-
de dada ao setor produtivo, por razio des-
se ser mais disperso e mais carente de in-
formagdes no agronegdcio café. E, nesse
aspecto, sua atuacgao foi estabelecida em
conjunto com o Incaper — na pesquisa e
na extensdo e com uma de suas associa-
das, a Cooperativa Agraria dos Cafeicul-
tores de Sao Gabriel Ltda. (Cooabriel). So-
mente a cooperativa tem a maior agrega-
¢do de produtores de café, sendo perto de
98% de sua atividade destinada a varie-
dade conilon. Em 30 anos, o Estado do
Espirito Santo adotou-a como bandeira de
trabalho, dando-lhe a posi¢do de maior
produtor nacional de café conilon.

Com a firme relagdo com a drea pro-
dutiva, entendemos agora que o Cetcaf
devera estabelecer e aprofundar um inter-
cAmbio, ainda maior, com todos os seto-
res do agronegdcio, inserindo-se, inclu-
sive, no enorme espaco mercadolégico,
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Ddrio Martinelli é presidente do Cetcaf,
integrante da Camara Setorial do Café do
Espirito Santo e do CDPC e diretor conselhei-

ro da Cooabriel

que vem sendo desenvolvido, no senti-
do de ampliar o mercado de café em ni-
vel interno e externo. Esse esforco é lou-
vavel, e o Cetcaf se dispde a discutir
formas de atuacio no sentido de maxi-
mizar resultados.

O Cetcaf, na visao das préprias enti-
dades, € um centro aglutinador de todas
as atividades necessdrias ao desenvolvi-
mento da cafeicultura do Estado. Isso tan-
to da iniciativa privada quanto dos érgaos
publicos, a exemplo da Secretaria de Es-
tado da Agricultura, que disponibiliza um
de seus melhores técnicos para os traba-
lhos do Cetcaf.

E missdo fundamental a
modernizacédo tecnolégica do
complexo do café

Tem o apoio dos associados (exporta-
dores, fornecedores de implementos e in-
sumos, produtores de mudas e organiza-
coes de produtores) e a decisiva a atuagio
do Centro de Comércio de Café de Vité-
ria. Na performance dos seus dirigentes

— com histéria de vida na luta em favor
da cafeicultura, sendo introdutores e
motivadores dos plantios de lavouras e
da expansdo de conilon a partir da cida-
de de Sdo Gabriel da Palha, no norte ca-
pixaba — é visivel o sucesso do Cetcaf
na alavancagem de acdes desde sua
criagdo.

Das acGes desenvolvidas, poderemos
enumerar algumas: realizacdo de 164
encontros técnicos para difusio de tec-
nologias e informagdes mercadolégicas,
nos diversos municipios, atingindo cer-
ca de 80 mil produtores; apoio a pes-
quisas agrondmicas; cursos técnicos
para profissionais; viagens a outros Es-
tados para troca de experiéncias e apro-
fundamento do intercdmbio tecnoldgi-
co; realizacdo do II, do IIl e do IV Sim-
pésio Estadual do Café. Isso sem falar
do langamento do Selo de Qualificagéo
do Café Conilon Capixaba; introdugéo
de novas variedades de café ardbica; rea-
lizacdo do Diagnéstico da Realidade Ca-
feeira do Espirito Santo; participagio e
atuagdo na Camara Setorial do Café;
apoio na implantagdo de jardins clonais
de café conilon, com envolvimento do
Incaper, de prefeituras, associagdes € da
Cooabriel.

Também atuamos na edi¢do do Manual
Técnico para a Cafeicultura do Estado do
Espirito Santo; no treinamento técnico
para profissionaliza¢io dos cafeicultores
em vdrios municipios do Estado; na parti-
cipagdo no I e no II Agricoffee em Venda
Nova do Imigrante; no apoio € no langa-
mento do “Robustio Capixaba” e na dis-
tribui¢io de mudas para a implantacdo de
jardins clonais; na participacio no I e no
II Brasil Café Conilon, realizado em Séo
Gabriel da Palha; na participacdo e na
atuagio em encontros de cafeicultores em
todo pais e no exterior.

Por fim, é missdo fundamental do Ce-
tcaf a modernizacéo tecnolégica do com-
plexo agroindustrial do café mediante
acdes que propiciem a melhoria da qua-
lidade e a elevacio dos niveis de compe-
titividade do café capixaba tanto no mer-
cado interno quanto no externo. Fa
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Massey Ferguson & uma marca mundial da AGCO Corporation.

Aprender com o passado. Planejar o futuro. Marca de quem € lider. Hd 40 anos, a Massey Ferguson é lider
absoluta em tratores no Brasil. £ estd preparada para manter esta lideranga pelos proximos 40 anos. Isso porque nds temos muito

orqulho de tudo que jd fizemos, mas nunca descuidamos do que vem ai pela frente. Estamos sempre atentos ao futuro e gueremos

sse caminho ao lado do produtor rural brasileiro. Massey Ferguson. Lideranca que jd faz parte do campo.
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0 agricultor pediu, a Massey fez. 40 AL MREEEY EERRLUEON
BRASIL Faz parte do campa.
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Chegou o trator ™ B o
multiuso da New Holland..

S Agora seu proximo trator de 80 Savealos nio I ser nem
vermelho nem amarelo. Vai ser ludo azul New kolland.
Chegou o New Holland Exilus, o trator peeilo para
as mullitarelas da sua fazenda. Mais proc Ii‘ivo,
mais versalil @ muilo mais econdémico.

Vi ao seu concessionario New Folland e

conhega o tralor dos seus sonhos,
k - com um preco bem pé no chio. Ve
‘ E2GIgiattbiss .
. Porque vocé ja evouji-sS



