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LIDERANCA MUNDIAL EM

SISTEMAS DE MECANIZACAO DE CANA
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melhor colhedora de cana do mundo. E por issq i
Case IH nao tem concorrentes, tem seguidores. e
E muitos outros langamentos vém por ai. Porque au
busca as mais avangadas solucoes para o sey £
agronegécio, trabalha com Case IH.

A Case IH nio apenas utiliza os melhores recursos
existentes no mercado. Ela é a geradora de pesquisa e
desenvolvimento das mais avangadas solugoes em
tecnologia que servem de parametro para toda a industria
de mecanizagao de cana. E confirmando sua posi¢ao
de lideranga, a Case IH langa a nova linha de colhedoras
de cana Case IH Austoft Série 7000. A evolugao da

CASE il
A

a assessoria do
seu concessionario.

Solugdes avancgadas, solucées Case |H.



EPOIMENT

O espirito do Mato Grosso é
“oportunidade”

Grosso. Esse neto de imi-

agronomo especialista em melhoramento de plan-
tas Dario Minoru Hiromoto pdde acompanhar de
perto todo o desenvolvimento agricola do Mato

Atualmente no cargo de diretor-superintendente da Fun-
dagdo MT e hd dez anos morando no Estado, Hiromoto teve
a oportunidade de participar da explosdo da agricultura e

grantes italianos com for-
te ligagdo com o campo
chegou ao Estado quando
ainda surgiam os primeiros
sinais da expansao do Cer-
rado. Era a época da for-
magdo de parcerias para a
realizagdo de pesquisas
Junto ao Centro Nacional
de Pesquisa da Soja. No
inicio da década de 90, o
sucateamento do setor pii-
blico na drea de pesquisa
agricola forcou o envolvi-
mento do setor privado na
elaboracdo de pesquisas
para as regioes de frontei-
ra. Foi assim que surgiu a
Fundag¢do Mato Grosso,
em 1993, instituicdo forma-
da por produtores e com o
objetivo de buscar, cada
vez mais, solugdes para os
problemas enfrentados
pelo homem do campo.

Para Dario Hiromoto, agrénomo e diretor-superintendente
da Fundag¢do MT, a expansdo da agricultura no
Cerrado ainda estd no comego e o potencial de crescimento
“¢ algo inimagindvel”

ver de perto o aumento da
producdo e da produtivi-
dade da soja e do algoddo
de forma vertiginosa. O
apoio da Fundacao MT,
nesse caso, foi determi-
nante. A capacitagdo de
suas parcerias e de seus
técnicos contribuiu para o
crescimento significativo
da agricultura no Cerra-
do, antes desacreditada
por todos. Hoje, a rea-
lidade ¢ bem diferente, o
MT lidera na produc¢do
nacional de soja e algo-
ddo. As pesquisas que re-
sultaram nessa lideranca
foram e estdo sendo pos-
siveis com o uso de um
eficiente sistema de
gerenciamento, convénios
com drgdos nacionais e
internacionais e um or¢a-
mento anual que supera
os R$ 10 milhées.

Divulgagio

A Granja — Qual foi a contribui-
cio, o papel da pesquisa e de novas
tecnologias como impulsionadores da
agricultura no Centro-QOeste?

Dario Hiromoto — A pesquisa teve
um papel importantissimo no desenvol-
vimento das novas fronteiras agricolas
do pafs, quebrando paradigmas do tipo
“ndo € possivel plantar soja nas regides

de baixa latitude, ou seja, nos trépicos’.
Atualmente, o Brasil é lider em produ-
¢do de soja em regides tropicais, € 0
Mato Grosso € o campedo em produti-
vidade e maior produtor nacional dessa
oleaginosa, respondendo por aproxima-
damente 27% da producdo nacional.
Outro paradigma: “Nao d4 algoddo no
Cerrado, pois chove muito e as doengas

dizimardo lavoura”. O Mato Grosso € 0
maior produtor, campedo em produtivi-
dade de algoddo no Brasil, responden-
do por mais de 54% da producdo nacio-
nal, o que reverteu o processo de im-
portacdo de algoddo, onde o pais gas-
tou mais de US$ 1 bilhdo por ano num
passado recente. Quebrar paradigmas,
procurar novos desafios, realizar novas
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Nao € a toa que a gente
sempre encontra as
maiores belezas do Brasil

nas estradas.
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Linha Ford Cargo 16 toneladas. O caminh&o do tamanho do Brasil. [deal para médias ¢ longas —
rodoviarias, entre outras aplicacées, o Ford Cargo 16 toneladas tem poténcia na medida certa para aCompanhar o lstan.c;fas
do nosso pais e do seu negdcio. Motores Cummins série B de 162¢cv e 208cyv, e série C de 215¢y, Os mais ecozr:asélmento
duraveis e resistentes do mercado. Além disso, a cabine esta mais moderna, mais confortavel e com melhor aCle;;CT:,S&;

. para

deixar suas viagens ainda menos cansativas. ¢ Novo volante e coluna de diregcéo reposicionada: mMuito maijg confort
; i i ; . y o nrorto
para o motorista. ® Novo painel de instrumentos, que facilita a leitura e a visualizagao noturna. e Novog vidros verdes
com

Use o cinto de seguranca. Os veiculos Ford estdo em conformidade com o PROCONVE - Programa de Controle de Poluicéo do Ar por Veiculos Automotores




para-brisa degradé. » Novos fardis com 30% a mais de luminosidade e
lentes ultra-resistentes. » Catalogos combinando entre eixos, relacdes de
eixo traseiro e pneus, para pronta entrega. ¢« Configuragcdes especiais
para entrega em até 45 dias. ® Pregos de pecas reduzidos: menor custo
de manutencgéo. Para garantir suas entregas e maior rentabilidade, faca a
escolha certa: Ford Cargo 2001. E muito mais negocio.

Alguns dos itens apresentados sao opcionais. www.caminhoes.ford.com.br
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O melhor negdcio em transportes
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conquistas, essa € a marca do Mato
Grosso. Atualmente, estamos planejan-
do a segunda etapa do desenvolvimento
que envolve conceitos de gestdo da qua-
lidade do produto e dos processos de
producdo, gestao social no processo pro-
dutivo e gestdo ambiental. Incorporar
esses novos valores no processo produ-
tivo € nosso novo desafio.

Quero lembrar da importancia dos
investimentos em pesquisa como susten-
taculo do desenvolvimento agricola nes-
sas regioes de fronteira, pois todo esse
crescimento estd sendo realizado com
recursos provenientes de empréstimos
nacionais e internacionais. A garantia do
pagamento desses empréstimos € a pro-
pria producao. Entdo, temos de garantir
a producao. Sendo o clima do Mato Gros-
so muito estdvel e com chuvas regulares,
a tecnologia € o fator decisivo para en-
frentar intempéries como cancro da has-
te e nematéide de cisto na soja, viroses e
outras doencas no
algoddo. Aprende-
mos que investi-
mentos em pesquisa
e tecnologia sdo o
seguro desse mode-
lo de desenvolvi-

¢do da Fundaciao MT foi funda-
mental?

R — A Fundacdo MT, que agrega
praticamente todos os segmentos do se-
tor produtivo, teve um papel fundamen-
tal no desenvolvimento da agricultura do
Cerrado. Isso estd na missdo da empre-
sa, de melhorar a vida das pessoas atra-
vés do desenvolvimento de tecnologias
aplicadas a agricultura. Isso, a Funda-
¢do MT tem aplicado muito bem, cum-
prindo sua missao.

P — E a concretizacio de parce-
rias com instituicoes ligadas a drea de
pesquisa?

R — A Fundacdo MT estd vivendo
um novo boom de crescimento. No pas-
sado, pudemos presenciar taxas de cres-
cimento da ordem de 700% ao ano, e
creio que com o projeto de expansao,
em nivel nacional, estaremos vivendo
um novo momento de crescimento. Nao
sei se futuramente os niveis de cresci-
mento serdo os mesmos do passado,
mas com certeza serd algo grandioso.

Para que isso ocorra, estaremos re-
desenhando todo o sistema de parceria
com as instituices de pesquisa, univer-
sidades, prefeituras, fundacées de pes-

“A Fundacao MT
teve um papel
fundamental no

quisa, empresas privadas e outras. Es-
tamos fazendo negdcios que t€m como
principio o jogo do ganha-ganha. E so-
bre bases de respeito e beneficios mu-
tuos que estamos nos relacionando com
as mais diversas instituicoes do pais e
do exterior.

P — O novo século traz um cena-
rio de alta competitividade. Na sua
opinido, quais os novos desafios im-
postos para a sobrevivéncia da ativi-
dade agricola?

R — Primeiro: ser melhor do que os
melhores. Criar uma nova cultura para
questdes de gestdo ambiental, gestao so-
cial e gestdo de qualidade do produto e
dos processos de produgdo. Isso signi-
fica a mudanca de alguns valores e atri-
buicoes de responsabilidades para cada
individuo que faz parte desse processo
de desenvolvimento. Acreditamos que
uma sociedade que realizou transforma-
coes tio rapidas e eficientes, como foi
o desenvolvimento
da agricultura no
Mato Grosso serd
capaz de realizar
também essa nova
etapa do desenvolvi-
mento. Cabe lembrar

mento do Centro- desenvolvimento que a educagio em
Oeste, principal- ; todos os niveis e fun-
mente no Cerrado da agru:ultura no cbes dessa sociedade
de Mato Grosso. Cerrado” tém um papel funda-

P — Nesse con- mental nessa preten-
texto, a participa- O dida transformacéo.

P — A busca da qualidade dentro
e fora da porteira é essencial para a
conquista da eficiéncia e da rentabi-
lidade?

R — Dentro de um mercado total-
mente globalizado, qualidade sobre to-
dos os aspectos, seja dentro ou fora da
porteira, é fundamental. Isso estd fican-
do cada dia mais claro, 2 medida que oS
produtores estao conhecendo o merca-
do internacional, através da necessidade
de exportagio do algodao do Mato Gros-
so. O mercado tem exigido conceitos
que no passado ndo eram conhe(‘n‘dos
como sistemas de certificagdo, ana}lses
tecnolégicas e outros atributos intrinse-
cos de qualidade. »

P — A saida para a expansao sus-
tent4vel da agricultura € o subsidio na
forma de incentivos fiscais, a exemplo
do Proalmat, o programa de incentivo
fiscal para o setor cotonicultor?

R — Tenho aprendido ao longo des-
ses anos na agricultura que subsidio €
coisa de pais rico. Pais em desenvolvi-
mento como 0 nosso é preciso ter efi-

ciéncia e competitividade. O Proalmat

foi uma acdo muito inteligente do go-

verno do Mato Grosso que trocou uma
arrecadac@o irriséria devido a pequena
quantidade de algoddo produzido naque-
la época por uma enorme arrecadaciio
com a explosio de crescimento que ob-
servamos nos ultimos anos, no Mato
Grosso. Lembremos que essa anilise &
realizada verificando somente os mime-
ros diretos da producgdo. Se vocé somar
o valor da arrecadac@o indireta, ver4 que
foi um negécio da “China” para o go-
verno. Esse fato demonstrou que o g0-
verno também sabe fazer bons ne g6cios
Creio que iniciativas tio intelizrentes:.
como essas auxiliarao no desenvolyi-
mento do Brasil.

P — Para alcancar bons indj
produtividade, quais sio as palayyg
chave, os requisitos basicos que ¢ agrs;.
cultor deve priorizar ? Pode-se afir-
mar que um dos itens mais imPOI'tan-
tes é o uso de uma semente qualif'-
cada? =

R — Ainda nos patamares de prod
tividade que estamos vivendo, ¢ Pfeq;l_
fazer o “feijdo com arroz”, on seja, o b S
sico. Alguns produtores de soja qu’e H Sa-
fruem da estrutura de servigos da Flmdu_
¢iio MT sabem disso. Podemos ugijiy.
como exemplo um produtor dq Ma?r
Grosso, mais especificamente de Sa 2
zal, que colhia apenas 43 sacas de sg &
por hectare. No primeiro ano, com , Ja
nas alguns ajustes de calagem, g 5
equilibrada, escolha correta de
de e ajustes de época de plantio,
sivel subir para 57 sacas por
Atualmente, esse agricultor estg
do ao redor de 60 sacas por hectape

Para que iss0 se torne umg fea]i&
para todos os produtores do Matq G ade
so, a Unisoja juntamente com L8
¢do MT e os parceiros da assisténejq ¢4
nica privada estardo levandg a0s a tec.
tores o0s servicos “feijao com arro"j?,r odu.
vés das sementes. Os produtoreg altra-
quirirem as sementes da Fundag%ue ad-
receberdo gratuitamente esseg Seo‘
prestados pela assisténcia técnicy Vigog
da local. A moeda que TeMunerayg 1va.
sisténcia técnica privada é o selo ¢ as-
lidade que acompanha a Sefnente qua.
seja, esse selo, além de garantiy , o
dade das sementes (tanto genétic qualj.
fisica), estard levando Servicog S Comg
magdes que garantirio major py, dlnfc)r,
dade no campo. A assisténcia e Utiyg.
rd os selos em valores finan%-nverte‘
Unisoja. Esse € 0 mais noyo peoc 05 N

- - Projetq
Fundagdo MT em parceria com da
soja e toda a assisténcia técnjey 8 Unis
existente no Estado. Privadg

P — Atenta a essa etapa da Jayoy.
ra, a Fundacio MT criou o Sistema
de Qualidade em Sementes. Como

ces de

dubag;ﬁo
Varieda-
fOi Pos-
hﬁCtare_
Colhen-

a Ful'lda_
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funciona e de que maneira ele esta a
servico do produtor rural?

R — O sistema mencionado ante-
riormente teve inicio na implantacdo do
SQS - Sistema de Qualidades de Semen-
tes, idealizado pela Fundacdo MT em
parceria com a Associacio dos Produto-
res de Sementes de Mato Grosso (Apros-
mat). Nesse sistema, toda semente pro-
duzida é amostrada, lacrada, codificada
e enviada para o laboratério de andlise
de sementes da Aprosmat. Cabe lembrar
que a amostragem de todos os lotes de
sementes produzidos pelos licenciados da
Fundagio MT é realizado por uma equi-
pe iddnea e independente. Esse trabalho
demora em torno de 25 dias para amos-
trar 3,3 milhGes de sacas de sementes
produzidas pelos licenciados da Funda-
cdo MT e acionistas da Unisoja. Apés as
andlises concluidas, somente recebem os
certificados aqueles lotes que atendam
ao padrio minimo de qualidade exigido
pela Fundacio MT e a Aprosmat, ou
seja, 85% de germinacdo e 70% de vi-
gor. Os lotes que ndo atenderem a essas
especificagdes sdo descartados. Para se
ter uma idéia da contribui¢o desse sis-
tema, a germinacdo média das semen-
tes produzidas no SQS foi de 88% nos
ultimos dois anos, sendo que no tltimo
observamos um aumento do vigor. Cabe
lembrar que esses ganhos somente fo-
ram possiveis apos um grande investi-
mento em qualidade por parte dos pro-
dutores de sementes. O sistema foi di-
agnosticando as falhas de cada produ-
tor de sementes licenciado da Fundagio
MT e realizou um grande investimento
em educacdo para a qualidade, com a
participacao de consultores de institui-
coes de pesquisa, universidades, equi-
pes da Fundacio MT e da Aprosmat, o
que tornou possivel uma grande evolu-
¢do na qualidade. Hoje, ndo tenho duvi-
das de que as sementes do Mato Grosso
produzidas dentro do SQS sido as me-
lhores do pais. Se alguém duvidar, bas-
ta consultar nossos clientes e também
os consultores que acompanharam o
processo. Esse sistema € inédito em ni-
vel mundial Com certeza, o produtor tem
sido o maior beneficiado.

P — Na pritica, quais sdo os pro-
gramas de melhoramento de soja e al-
goddo desenvolvidos pela Fundacio
MT?

R — Até essa ultima safra, os esfor-
cos de pesquisa e desenvolvimento de
tecnologias da Fundacdo MT foram di-
recionados para as culturas de soja e al-
godao. Para tanto, foram desenvolvidos
grandes programas de melhoramento ge-
nético, acompanhados por projetos de
nutricdo e adubacdo dessas culturas, bem

como técnicas de manejo de pragas e
doencas. Foram desenvolvidos sistemas
de certificacfio de sementes de soja, sis-
tema de certificacdo de produtos como
MT Cotton Quality no algoddo e outras
pesquisas de relevéncia para o produtor.
Atualmente, estamos num processo de
implementaciio de programas de melho-
ramento genético de arroz e de todas as
demais tecnologias ligadas a essa cultu-
ra, pois hd uma demanda enorme por
parte dos produtores do Mato Grosso. A
Fundac@ao MT tem uma caracteristica de
realizar grandes investimentos em pro-
gramas de melhoramento genético, acre-
ditando ser a melhor forma de levar be-
neficios ao produtor ao menor custo.
Basta lembrarmos o beneficio que foi o
desenvolvimento de cultivares de soja re-
sistentes ao cancro da haste e nematdide
de cisto na soja, e atualmente o desen-
volvimento de cultivares de algodao re-
sistentes a virose. Com certeza, a semente
¢ o melhor veiculo
de tecnologia para o
produtor.

P — E o que
vem sendo investi-
do nessas areas?

R — Esiamos in-
tensificando investi-
mentos na area de
melhoramento gené-

“Gestoes de qualidade,
ambiental e social se
tornam extremamente
importantes para um
mercado altamente

eficiente sistema de servigos, de forma
que as informagdes cheguem ao campo
em tempo real. Essa proximidade tem fei-
to com que a Fundagcdo MT tenha uma
nocdo clara de suas demandas, associa-
da a grande velocidade de resposta. Creio
que esse fato é um dos grandes fatores
de sucesso da Fundacao MT.

P — E no caso do algodao? A evo-
lucdo no Cerrado tem superado as ex-
pectativas...

R — O caso do algodao € o exemplo
de mais um paradigma que se quebrou.
Até alguns anos atrds, quem falasse em
plantar algodao no Mato Grosso era lou-
co, pois afirmavam que nio dava algo-
ddo nesse Estado. Hoje, o Mato Grosso
responde por mais de 54% da produgao
nacional de algoddo e é o campedo de
produtividade, ficando atrds apenas da
Austrélia na competi¢ao global. Cabe
lembrar que na Australia a produgdo de
algoddo ¢é irrigada, e aqui dependemos
somente de chuvas
regulares. O cresci-
mento é algo vertigi-
noso, e nesta ultima
safra 2000/01, o
Mato Grosso au-
mentou em mais 100
mil hectares de cul-
tivo de algoddo.
Atualmente, no al-

tico e, para tanto, em exigente” goddo, estamos en-
abril deste ano, esta- frentando problemfls
remos concluindo a AR de comercializacao

primeira etapa do nosso Centro de Pes-
quisa em Cambé, no Parand. Esse centro
contard com uma estrutura de oito casas
de vegetag@o duplas e duas estruturas de
apoio com 400 metros de drea construi-
da para manuseio de sementes. Logo em
seguida, daremos continuidade ao resto
da construcio que envolverd uma drea to-
tal de mais de 5 mil metros quadrados de
area construida. Sdo laboratérios, escri-
torios, cAmaras secas para conservagio
de germoplasma e outras facilidades ne-
cessdrias para realizagdo dessas pesqui-
sas. O investimento total no centro deve
ultrapassar R$ 10 milhdes.

P — Essa transferéncia de tecnolo-
gia foi determinante para que o Mato
Grosso se destacasse como o primeiro
no ranking em produtividade da soja?

R — No Brasil, temos muitas infor-
macoes que sdo de grande valia para o
aumento da produtividade no campo,
porém essas informacdes nao chegam ao
usudrio que € o produtor. Para estreitar
as distdncias entre a pesquisa e o produ-
tor, a Fundagao MT realiza anualmente
mais de uma centena de dias de campo,
palestras técnicas, semindrios, workshop
temadticos, congressos associados a um

e mercado, acarretados pelos indices de
produgio e produtividade alcangados no
Mato Grosso. Por isso, o grande desa-
fio para a continuidade de crescimento
dessa cultura na regido é o desenvolvi-
mento do mercado externo para o algo-
ddo produzido no Estado. Agora, as ges-
toes de qualidade, ambiental e social se
tornam extremamente importantes para
um mercado altamente exigente no to-
cante 2 qualidade. Dentro desse cendrio,
sistemas de certificacdo serdo de extrema
importincia para a supera¢do da nova eta-
pa do desenvolvimento agricola de nosso
Estado.

P — Qual o future do Cerrado e a
importéncia dessa regido para a agri-
cultura nacional?

R — Veja bem, o desenvolvimento
da agricultura no Cerrado estd apenas
comecando. O potencial de crescimento
é algo inimagindvel. A velocidade de
expansdo estd intimamente ligada ao de-
senvolvimento de mercados para os graos
produzidos na regiao, associados ao flu-
xo de investimentos, sejam internos e/ou
externos para financiar essa expansao. A
palavra que mais reflete o espirito do
Mato Grosso é oportunidade. Fa
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A CONQUISTADA QUALIDADE

Vocé chegou a notar algo de novo ou diferente na capa da
revista? E no proprio titulo dessa mensagem? Ah! Pois
bem! O slogan em forma de selo “Nova Fronteira
Agricola — A Conguista da Qualidade” ¢ uma novidade
editorial preparada especialmente para vocé, leitor de
A Granja. Em cada edi¢do, traremos uma matéria
especial, enfocando esse conceito de “qualidade” dentro
fora da porteira, nos mais diversos e oportunos assuntos.
Este més, a nossa estréia é marcada pelo tépico safrinhg
de milho. Mais uma vez, a revista A Granja prova estar §
frente do seu tempo e, assim como produtor rural eficiente
¢ moderno, tem plena consciéncia de que a tonica da
busca da qualidade ¢ a palavra-chave e refere_zncial para o
agribusiness. Hoje e sempre! Dada a partida, vamos
juntos trilhar e desbravar esse novo desafio.

Boa leitura!
Adriana Langon - Editora

38 sHOW RURAL

COOPAVEL: evento

atrai 110 mil
visitantes

44 REVISTA CHACR,,

ﬁqu,e por dentro das'
noticias do mercadg
argentino

A fartura de espigas simboliza a expectativa
dos produtores rurais em relagdo a lavoura

de “milho safrinha”, cultivo que vem ganhando
maior forca no pais

A Granja
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| . Planejamento familiar
impressionante como ninguém est

preocupado com a explosao de nascimentos
carimbados para um destino tenebroso. Fala-
se muito nos excluidos, mas nada se faz para
conté-los. E a demagogia discursiva.

Meninas mal-informadas, sem apoio
familiar e sem esperanga, comegam a
engravidar tdo logo se tornam mocinhas,
fabricando bebés que serdo bocas
extremamente desnutridas, criando
inevitavelmente sérios problemas de ordem
econdmica, social e policial.

2. A reforma da Reforma Agraria

Também aqui o governo e a sociedade
mostram a sua face leniente e passiva.
Afinal, estd na cara que esse modelo de
reforma agréria inoperante, burocratica e
politizada, insuflada por movimento de acdo
criminosa, simplesmente esgotou. No
entanto, FHC promete R$ 6 bilhdes do bolso
do contribuinte para continuar o que nio
estd dando certo. H4 que se reorientar a
Reforma Agréria na direcao daqueles que
tém legitima vocagdo para o trabalho rural.
A reforma para ter sucesso nao pode ser
assistencialista e ativista partidaria.

3. Luz do campo

Nio se concebe que, no Brasil, 22% das
familias rurais nao tenham eletrificagéio em
suas propriedades. Luz € progresso. Luz
também é bem-estar e lazer. Luz € a
informagcéo e o entretenimento. As mulheres.
mais que os homens, cada vez menos,
agiientam o mundo das trevas. A falta da
televisdo, mais que o desemprego, tornou-se
no seu devido tempo, uma grande motivagio
do éxodo rural.

£}

4. Que venham logo os transgénicos

Nossa agricultura tem de se inspirar no
Canadi, nos Estados Unidos e na Austrilia,
Nao podemos perder o bonde da
modernidade para os cupins do progresso.
Até mesmo na Argentina, cultiva-se e muito,
a soja transgénica, por exemplo.

Néo ha nenhum caso de que o produto
transgénico, até hoje, tenha criado qualquer
tipo de problema para a saide humana. Ter
liberdade de plantar e ter liberdade de
consumir, por outro lado, constitui a
matéria-prima da democracia.

A destrui¢do de lavouras experimentais
lembra a queima de livros pelos nazistas,

5. As escolas técnicas e o Senar
precisam de um grande incentivo

A profissionalizag@o do agricultor, e sua
conseqiiente qualificagdo, tem de ser
acelerada com urgéncia. A busca da renda
para o homem do campo passa pela
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informagio. Nao hé outro caminho
alternativo. Escolas técnicas e o Senar
constituem-se, N0 momento, no instrumento
mais adequado para o aprimoramento da
lida rural.

6.0 pesado fardo, burro e anti-social,
do ICM na cesta bésica

Nada é mais hipdcrita do que o
constante lero-lero dos governadores de
Estado no discurso do social. E nada, na
pratica, € mais injusto, burro e pesado,
principalmente para o pobre, do que o ICM
cobrado em produtos da cesta basica. Arroz
e feijao, ficariam, no minimo 7% mais
baratos.

7. Reforma urgente da Legislagcdo
Trabalhista

Aqui, o grande estimular do
desemprego e da mio-de-obra informal.
Quem ganha com essa situagdo? Ninguém.
O patrdo paga bem, e o empregado ganha
pouco. Simplesmente porque o governo
gigold, no seu imediatismo vesgo com a
cumplicidade do sindicalismo atrasado e
aproveitador, néo guer saber de inteligéncia
€ Nd0 quer enxergar que 0 campo estd
sendo esvaziado com extrema rapidez,
principalmente em funcé@o da sindrome da
loucura arrecadadora.

8. A importancia do armazenamento
na propriedade

Uma pena: quando o governo instituiu,
no ano passado, o Moderfrota, que tirou do
buraco a agroindustria, ndo se lembrou dos
silos. Na fazenda, ao lado do galpdo de
magquinas, tem de estar o silo. E com o
dominio do armazenamento que o
agricultor tem garantida a sua capacidade
de comercializar. Nao adianta produzir bem
se ndo houver cacife para buscar a
negociagio de sua lavoura.

9. preciso desatar o né do
escoamento da produgfio

Transporte rpido e barato. Navegagio
fluvial e ferrovias precisam ser estimuladas
com urgéncia e profundidade. Abrir
estradas municipais, estaduais e federais é
prerrogativa imprescindivel para uma
agricultura sustentdvel.

10. A forga da irrigacéo

Somos essencialmente um pais tropical.
Mas, a seca também atinge Parand, Santa
Catarina e Rio Grande do Sul.

Por outro lado, a agricultura é uma
atividade de risco, porque é uma inddstria
sem telhado, onde o teto da irrigagdo é mais
importante do que a defesa da chuva e da
geada. Paises modernos como Israel,
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Austrélia e Estados Unidos, que hi anos
dominam as diferentes alternativas de
irrigacao, sdao exemplos vivos da
importancia do uso dessa permanente
ferramenta da produgdo e da produtividade.

11. Anabolizantes, ji

A América, com excegdo do Brasil e do
Uruguai, usa o anabolizante, assim como
Austrélia e Nova Zelandia, para estimular o
desenvolvimento do gado de corte. E claro,
a Europa, que praticamente so abate vaca
leiteira velha, ndo tem nenhum interesse
que outros paises facam uso desse
estimulante aprovado pela rigorosa Food
and Drugs Administration, a famosa FDA
dos Estados Unidos.

A Argentina, por exemplo, usa e ab”usa
do anabolizante para acelerar a produgao e
a produtividade de seu rebanho. E :
consegue, a0 mesmo tempo, Ser 0 pais que
mais exporta para o Velho Continente. Dd
para entender?

12. Campanha para valorizagdo do
couro . )

Hoje, o couro do boi, no Brasil, estd
valendo algo ao redor de 10% da
remuneragio que o frigorifico oferece a0
boi em pé.

J4 é alguma coisa, principalmente
levando-se em conta que 0 NOSSO COUro €
de m4 qualidade, pois ¢ maltratado por
bicheiras, carrapatos, arame farpado, mau
cuidado no transporte e marcas colocadas
nas partes nobres dos bois e vacas de abate.

Recentemente, o governo taxou o,cquro
wet-blue, que significa o primeiro estagio
da curtigdo, visando a estimular 0 couro
“semi-acabado” e “acabado”, assim como
também a favorecer a exportacdo de
calgados. Estéd na hora de se exigir que o
imposto arrecadado seja dirigido a uma
campanha de valorizagdo do couro.
Pecuaristas, frigorificos, curtumes €
governos precisam interagir com urgencta e
se unir nessa campanha de esclarecimento
junto ao produtor rural. Afinal, em délares,
o Brasil faturou mais com a exportacdo de
couro em 2000 do que com a venda de
carne bovina colocada no estrangeiro.

13. Vamos olhar para a riqueza que as
frutas e flores nos oferecem

O mercado nacional e os paises
estrangeiros estdao cada vez mais
consumindo frutas e flores. Essa ¢ uma
grande oportunidade mercadolgica que
nio podemos perder. O café da manha tem
cada vez mais frutas na mesa das nagoes
ricas. E as flores sdo um objeto com
crescente valorizagdo dentro de casa e nos
jardins e uma demonstragao de mensagem

sentimental. FJ
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QUI ESTA A SOLUGAO

Cultivo de tremoco Galhos de macauva

“Fiz uma pesquisa na internet, onde encontrei o site da re-
vista. Como a revista € de grande interesse, pergunto se em
alguma edicao foi publicado artigo sobre Lupinus albus.”

Arnaldo Pires

arnaldopires@hotmail.com
Portugal

A Granja

E — Arnaldo, ainda ndo publicamos matéria sobre lu-
pinus albus, mais conhecido como tremogo, mas fica
ai a sugestdo para as préoximas edicdes. Podemos ajudd-lo
fornecendo algumas informacdes antecipadas. O tremogo é
uma leguminosa que tem diversas espécies, sendo que as trés
mais plantadas na Europa, onde o tremogo é mais cultivado,
sdo origindrias da regido do Mediterrdneo. Séo elas: o tre-
moco de flor branca, o tremogo azul e o tremogo amarelo.
Mais de 200 outras espécies sdo origindrias das Américas,
mas a mais difundida no Brasil € a espécie branca. O tremogo
exige dias longos e ndo se adapta bem a climas quentes e timi-
dos. E sensivel a seca, mas, tendo jd as raizes desenvolvidas,
suporta estiagens tempordrias. A espécie menos exigente em
umidade do solo € a de flor amarela. A que exige maior calor
€ a de flor branca. Os solos em que se adaptam melhor sdo os
arenosos, de média fertilidade, de dcidos a neutros.

Marcos Braga
agrolizltda@ig.com.br

Cotonicultor gaiicho
— O gaiicho Celi-

“Lendo a revista de
dezembro de 2000, nimero

E to Breda, natural de
Passo Fundo/RS, pode ser

624, na reportagem sobre al-
goddo, deparei-me com 0
colega de faculdade Celito
Breda. Portanto, gostaria
que me fosse enviado seute-  localizado no telefone (77)
lefone para contato.” 611-5252.

ERRATA — Na edig@o de fe-
vereiro, n° 626, na matéria “Coo-
perativismo — De méos dadas com
a sustentabilidade na agricultura™,
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a foto publicada como sendo de
José Gallassini, presidente da
Coamo, na verdade é do governa-
dor do Parand, Jaime Lerner.

“Li em uma das edicdes
que macaiva afasta morce-
gos, e, como tenho esse pro-
blema em minha chécara, in-
teressei-me pelo assunto. Mas

o que é macaiva?”’
Mariza Ferro
mariza.ferro@fnn.net
E — Mariza, essa pal-
meira nativa do Bra-
sil, cientificamente chamada
de Acrocomia aculeata € en-
contrada em Sdo Paulo, Minas
Gerais, Rio de Janeiro, Goids
¢ Bahia, em ambientes de
maior umidade e fertilidade.
Também é chamada de coco-
de-catarro e bocaitiva. Com
uma altura de 10 a 15 metros
e 20 a 30 centimetros de did-
metro, apresenta estipe acule-
ado que conserva, por muitos
anos, os remanescentes da
base das bainhas foliares. Pos-
sui folhas pinadas, com trés a
cinco metros de comprimento.
Floresce quase o ano inteiro,

=
.( <
ofr } <
- iy <
porém com maior intensidade
de outubro a janeiro, e os fry-
tos amadurecem principal-
mente na primavera € no ve-
rdo do ano seguinte. Seu est;-
pe € empregado em constry.
¢des nisticas, e as folhas, além
de forrageiras, fornecem fibrag
téxteis para confec¢do de redes
e linhas de pescar. O fruto, glo-
boso e de _coloragdo acastanhq-
da, possui uma casca lisa e qlie-
bradi¢a, cuja polpa, fibrosa ¢
amarelada, é consumidg ao
natural. A semente fornece dleo
comestivel de boa qualidaq
Devido =
v ao seu valor ornamen,.
tal, aeve ser empregada no pai-
sagismo em geral,

Brachiaria para o Sul

“Sou assinante da revista e gosta-
ria de saber se no Rio Grande do Sul
o capim brachidria seria bem-sucedi-
do, pois o nosso clima é muito dife-
renciado: o inverno passado foi mui-
to rigoroso e este verdo estd muito
chuvoso. Somente em janeiro, cho-
veu 300 mm. Também quero saber
se a brachidria é mesmo resistente ao
pastoreio didrio com chuva e suporta
quantas cabegas por hectare.

Alvimar Klaus

Divuigagio

oryza@gpsnet.com.br
__ Caro leitor, em fungdo
das caracteristicas do 0SS0 clima, q fo”"ﬂgeir \
indicada é a Brachidria decumbs, gram;; oy tf Majg

de hdbitos de crescimento decumbente rizom atoso, cq Opicq)
lGes que enraizam nos nas, conferz_ndo grande ¢ apacig esto.
cobrir toda a extensdo do solo. Origindria dg Africq. ade ey,
se a uma ampla faixa climdtica (tropical/subtyro p fCal), adapye,.
cipitagées de 800 a 1.500 mm anuais. Possy; o com pre-
resisténcia a seca, mantendo-se verde durante to,, Ordmfzria
de estiagem. Também resiste bem ao frio, ao fogo ao P{.’rmafo
e tolera bem a umidade excessiva. Essa espéci e, dOPlSqtecq
© de capim ¢

exigente em fertilidade e adapta-se a maioriq gog solos, 1
mo o0s fracos e arenosos. L



Entrega de livro no exterior

“Somos estudantes de
Engenharia Agricola na
Universidade Hohenheim,
em Stuttgart, na Alemanha.
E, como nio poderia dei-
xar de ser, para quem sem-
pre precisa estar bem infor-
mado, principalmente com
0 que acontece na agricul-
tura brasileira, somos leito-
res assiduos de A Granja.
Como atuamos na drea de
pesquisa em plantio direto
e irrigagdo, ao lermos a edi-
¢do de janeiro de 2001, fi-
camos interessados no livro
langado pela Embrapa Re-

comendagdes Técnicas para a

Cultura da Soja na Regido
Central do Brasil. Gostar{a-
mos de receber informacdes de
como proceder para receber-
mos o livro aqui na Alemanha.
Além disso, colocamo-nos a
disposicdo aos interessados,
em relagio aos temas acima re-
lacionados, para troca de infor-
macdes e eventuais parcerias
em projetos.”
Leandro José Henz
henz@uni-hohenheim.de

Uendel Hillebrand
uendel@uni-hohenheim.de

® do Abasteciments

Recomendagfes Técnicas
Para a Cultura da Soja na
Regifio Central do Brasil
2000/01

A ‘/ ]

E — Prezados leitores,
entramos en contato
com a Embrapa Soja, de
Londrina, no Parand. Ld, fo-
mos informados de que a me-
lhor maneira de fazer a soli-
citagdo € através do Servico
de Atendimento ao Cidaddo
(SAC) da Embrapa. Basta
fazer o pedido pelo e-mail
sac@cmpso.embrapa.br. O
custo da obra é de R$ 5,00,
acrescidos ainda do valor da
postagem.

“Estivemos navegan-
do na pdgina da revista
A Granja, nas edicdes an-
teriores e ndo encontramos

Artigo sobre cachaca

Divulgagio

nenhum artigo sobre cacha-
ca, a tunica bebiba genui-
namente nacional. Gosta-
riamos de informar ain- |
da que, na nossa pdgina
www.cambeba.com.br, te-
mos uma drea dedicada ex-
clusivamente a artigos so-
bre cachaga.”

Galeno Monte

Alambique Cambéba
do Brasil Ltda.

— Caro Galeno, jd
colhemos informa-
¢oes sobre o assunto, e, em
breve, nas pdginas de

Divulgagio

A Granja, vocé poderd ler
uma matéria completa sobre
a produgdo e a comerciali-
zagdo da cachaga no Brasil.

Reciclagem de plastico

“Prezados senhores, sou
assinante da revista A Granja
e gostaria de obter maiores
informacdes sobre reciclagem
de plastico de defensivos, cuja
matéria foi publicada na edi-
¢ao de dezembro/2000. Meu
interesse € quanto a viabilida-
de comercial de uma empresa
de reciclagem desse material
e aos custos e tramites legais
para a instalacdo da mesma.
Caso a redagfo da revista ndo
tenha essas informacdes, fica-
ria grato se me indicassem
onde encontra-las. Desde j4,
agradeco.”

Gilberto Cella

Sao Joao/Parand

— Amigo assinante,
todas essas informa-
¢coes podem ser obtidas junto
a propria Associac¢do Nacio-

Criadores de red angus

nal de Defesa Vegetal (Andef),
que foi quem produziu o ma-
terial publicado na edicdo de
dezembro passado. Vocé pode
entrar em contato pelo tele-
fone (11) 3081-5033 ou pelo
e-mail andef@andef.com.br.
Vale lembrar que atualmente,
no Brasil, estdo em funciona-
mento 33 unidades de recebi-
mento de embalagens, distri-
buidas por importantes re-
gides agricolas de oito Esta-
dos, construidas a partir de
um trabalho iniciado pela An-
def, no ano de 1993. O pro-
grama jd estd recolhendo
20% das embalagens vazias
de polietileno de alta densi-
dade, de uma comercializa-
¢do que resulta em 8.200 to-
neladas de embalagens de
pldsticos em geral por ano.

“Desejo receber o endereco de criadores de red angus no
Rio Grande do Sul. Antecipadamente, agradego.”

Carlos Zuquetto
zuquelto@onda.com.br

— Carlos, estamos lhe enviando quatro op¢oes de
criadores de red angus no Rio Grande do Sul. Aqui

estdo: Agropecudria Bom Retiro, Av. Borges de Medeiros,

1950, CEP 97650-000, Itaqui/RS; Cabanha Santa Bdrbara,
Rua Almirante Abreu, 361, Porto Alegre/RS; Fazenda Umbu
(Tellechea), Rua General Camara, 2054, CEP 97500-282,
Uruguaiana/RS; Cabanha Catanduva, Caixa Postal 307, CEP
96508-970, Cachoeira do Sul/RS.

A GRANJA - 11

A Granja



ARTAS - FAX - E-MAILS

Manual das pragas

A procura de informacdes

Como produtor,
fiquei bastante satis-
feito ao ler na edigdo
de dezembro maté-
ria sobre a preven-
¢ao de pragas na la-
voura. O agricultor
brasileiro deve to-
mar consciéncia de
que, se nio forem
tomadas medidas
preventivas, certa-
mente o custo de
produgio ndo vai
cair e os prejuizos
serdo ainda maiores.
Se possivel, gostaria

que a revista abordasse outra matéria, dessa vez sobre a prevencdo das princi-

pais doencas.

Manual de Idéias
%0 Inventor”

O manual de idéias “O Inventor” le-
vanta a dncora que mantém as pessoas
presas num mar de ondas com tecnolo-
gias inatingiveis, para navegar num mar
de criatividade e inovacio. E isso mes-
mo para avancar na criatividade, seguir
por outro caminho, sem agitacéo, estresse
e longe da veloz novidade tecnoldgica.
Nos seus 500 itens de idéias, vocé vai
encontrar algo que procura para sua pro-
fissdo ou seu negdcio, ou para um novo
negdcio, dos quais 80 sio referentes a
agropecudria e outros 80 a alimentos. O
manual ndo traz solugdes prontas e com-
pletas, ndo pensa por voc€, mas mostra
alternativas ao convencional. Faga o que
seu vizinho ainda ndo faz.

Dag Rupp
o.inventor@bol.com.br

Visitas na Internet

O agronomo On Line aguarda sua
visita no endereco www.tdnet.com.br/
agroline. Teremos satisfacdo em aten-
dé-lo. Enviem-nos e-mails.

Carlos Barbosa
Engenheiro agrénomo
carlosbarbosa@tdnet.com.br
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Edicler Soares Pinto / Campo Grande/MS

Otimismo

Apesar de todas as dificuldades, os
agricultores ainda mantém o otimismo
com o agronegdcio no Brasil, segundo
matéria de capa da edi¢io de janeiro de
A Granja. Concordo que essa esperan-
¢a deve ser mantida, mas também acho
que os produtores ndo podem apenas
acreditar no seu potencial, devem, sim,
unir-se e reivindicar cada vez mais o
apoio do governo para o desenvolvimen-
to do setor. Isso porque sdo poucos 0s
que conseguem sozinhos arcar com 0s
custos de uma lavoura e buscar merca-
do para a sua produgdo. A maioria ainda
depende de crédito e de mecanismos que
facilitem a comercializacio.

Dionisio Soares de Almeida Albuquerque
Sdo Paulo/SP

Eu, Rafael Massotti, estudante da
Escola Agrotécnica Federal de Sao Vi-
cente do Sul, para auxiliar na minha for-
macdo como técnico agricola, gostaria
de receber materiais informativos como
livros, folhetos, revistas, manuais e ou-
tras publicagdes que possam Servir como
fonte de pesquisa e conhecimento. O meu
endereco para envio de materiais €: Rua
Cipriano Barata, 340, Cep 98600-000,
Trés Passos/RS.

Desde j4, agradeco a colaborag@o.

Rafael Massotti
Rafaelonca@bol.com.br

Prezados senhores, vimos por meio
desta carta solicitar que nos enviem, se
possivel, material disponivel referente a
plantas forrageiras e ragas de bovinos de
corte e leite. Esse material seria muito
itil nos trabalhos que estamos desenvol-
vendo na 4rea e também para obter mai-
or conhecimento sobre 0 quée a empresa
produz.

Ronaldo Tarone

XV de Novembro
CEP 98350-000 Jaboticaba/RS

Falta de conhecimento

Sou engenheiro agrénomo, trabalho
com tecnologia de aplicagdo e tenho ve-
rificado um grande desconhecimento por
parte de produtores e técnicos nessa drea,
0 que acarreta em grandes prejuizos ao
bolso do produtor e ao meio ambiente.
Eu e minha empresa nos colocamos a
disposic@o para ajudar no que for preci-
so para mudar esse quadro e SUgiro uma
reportagem sobre esse tema.

Dias Cunha

Maurfcio ;

. Ma Autorizado da
Comam — Dzsrnbwd;’,;elejet no Brasil

@camam.cam.br

Comam

/-—-—-—_--

Tire suas duvidas ou dé a SU& OP!gtlgo'
Escreva para a redagao da V!
A GRANJA,
Av. Getllio Vargas, 1
CEP 80150-004, Porto Alegre/RS
Fax: (51) 233-2456
E-mail: mail@agranja.com
Home Page http://www.agranja.com
As cartas ou mensagens poderao ser
publicadas de forma resumida.




DUARDO ALMEIDA REIS

Sedenho da Mae Joana

a exatos 30 anos, publiquei no

Globo a crénica “O Mercedes e

a mulinha”, contando que dois
vizinhos da Fazenda Cantagalo haviam
estreado conducdes compradas, respec-
tivamente, por 153 milhdes e por 800 mil
no dinheiro da época.

No texto, o jovem fazendeiro da Can-
tagalo dizia estar assustado com as mé-
quinas € 0 progresso do século XX, com
a polui¢ao dos rios de nossa regido, com
a falta de d4gua das minas, obrigando fa-
zendeiros e sitiantes a comprar quiléme-
tros e mais quildmetros de tubos pldsti-
cos. Por fim, como andava ruralmente
romAntico, disse que o Mercedes estava
fora de cogitagdes, mas pensava comprar
a mulinha: “Porque é montado na muli-
nha tordilha, numa tarde fria de maio —
quando a gordura cobrir 0s campos com
o colorido de suas sementes, e o gado,
gordo e luzidio, preparar-se para o inver-
no, com os silos cheios de napier com
soja perene —, que eu qUEero Ver passar
o tal Concorde que vai a China em trés
horas. Levando o sujeito amarrado numa
poltrona, por cima dos montes ¢ das nu-
vens, ignorando os campos e os gados,
as flores e os pdssaros, preocupado com
as horas e ignorando o tempo, tempo da
colheita do milho, tempo de fazer goia-
bada, tempo de aproveitar o passo firme
dos burrinhos serranos”.

De 14 para c4, a situagdo complicou-
se de vez, e a 4gua doce ndo falta somen-
te nas minas das Serras do Estado do Rio:
ameaca faltar no mundo inteiro. No sé-
culo passado, a quantidade de dgua doce
empregada na agricultura multiplicou-se
por dez. Um pesquisador da Universi-
dade de Michigan, nos Estados Unidos,
calculou que a produgdo de um simples
ovo de galinha exige 450 litros de dgua;
um pio médio, dos trigais até sair do for-
no, precisa de 1.100 litros de dgua e um
quilo de carne bovina requer 26 mil li-
tros de dgua.

Dos 6 bilhdes de habitantes deste po-
bre planeta, mais de 1 bilhdo carece de
dgua limpa e salubre: 26 paises africa-
nos e do Oriente Médio, além da euro-
péia Holanda, jd sdo deficitarios em dgua.
E assim por diante, os dados sio aterra-
dores. Nao me sento diante do computa-

dor para fazer terrorismo, mas o leitor
pode anotar que a dgua doce e as migra-
coes devem ser os grandes problemas
mundiais do século XXI.

Os hindus jd passaram do bilhao, e os
chineses beiram o bilhdo e 300 milhdes
de criaturas. Amanhi ou depois, como im-
pedir que resolvam desembarcar 200 mi-
lhdes, 300 milhdes num pais qualquer? A
tiros? Com a bomba de néutrons?

De outra parte, a soma do melhora-
mento genético animal com o arragoa-
mento cientifico estd produzindo animais
que seriam espetaculares se ndo contra-
riassem a natureza. Os melhores produ-
tores jd falam em novilhas de primeira
cria, produzindo 14 toneladas de leite, o
que da a média didria de 45,9 quilos de
leite — quase um latdo por dia! Tecnica-
mente, o negocio € lindo, mas € contra-
rio & natureza.

No afa de entregar o capim e a sila-
gem “mastigados” as vacas, um amigo
meu empacou
nos indices de

Publicada em 1923, na colecdo Santé
e Maladie, a adverténcia de Steiner con-
firmou-se 70 anos mais tarde. E o corres-
pondente do Estaddo em Paris acrescen-
tou: “E claro que o bom Deus, ao tornar
‘herbivoras’ as vacas, ndo previu que 0s
humanos, sempre dvidos de rentabilida-
de, cometeriam o sacrilégio de transfor-
mar um herbivoro em carnivoro™.

Pois é: na tal cronica “O Mercedes €
a mulinha”, escrevi que o Concorde, pro-
metendo levar seus passageiros da Ameé-
rica para a Europa em pouco mais de trés
horas, parecia-me um exagero voador.
Agora, a medicina estd alertando o dis-
tinto piblico sobre os riscos de trombg-
se das pernas nos voos dos jatos subsod-
nicos, em que a vitima viaja quase 1mo-
bilizada numa poltrona projetada para
andes, num planeta em que as pessoas
estdo ficando cada vez mais altas. )

Com o meu 1,88 m, nunca entenql
como se fabricam, na Europa, automo-
veis populares
projetados para

eficiéncia repro-
dutiva do seu re-
banho: desastro-
sos 26%. Na
emergéncia, con-
tratou um dos
melhores veteri-

O leitor pode anotar que a
dgua doce e as migracoes

| devem ser os grandes problemas
mundiais do século XXI

criancas de 1,50 m.
QOutro dia, emper-
rado pelo peso
dos anos, tive di-
ficuldade para en-
trar no BMW de
um amigo € viajel

ndrios do mundo
que estava de
passagem pelo Brasil. E o profissional
foi curto e grosso: “Ruminante precisa
ruminar’.

O fendmeno da “vaca louca”, que esté
assustando criadores e consumidores eu-
ropeus, foi previsto em 1923 (!) pelo cien-
tista austriaco Rudolf Steiner: “O que
aconteceria se, em vez de vegetais, o boi
se pusesse a comer carne? Primeiramen-
te, ele se encheria de acido trico e de
urato. Ora, o urato (sal produzido pela
combinagdo de dcido trico com uma
base) tem por si préprio alguns hdbitos
particulares. Esses habitos particulares do
urato sdo que eles t8m um ‘fraco’ pelo
sistema nervoso central e o cérebro. Se
a vaca comesse carne diretamente, re-
sultaria dai uma secrecdo enorme de ura-
to. O urato iria para o cérebro e a vaca
ficaria louca”.

com a cabeca ro-
¢ando o teto do
veiculo de US$ 100 mil. o

Desde Shakespeare, 0 mundo 1nteiro
ficou sabendo que hd algo de podre no
reino da Dinamarca, mas quase todos 0s
problemas da Terra passam, atualmente,
pela irresponsabilidade da explosao demo-
grifica. A Dinamarca, sempre citada como
exemplo de preocupagdo com 0 soplal,
tem hoje cerca de 5,3 milhdes de habitan-
tes. Pois muito bem: o Brasil, desde quan-
do escrevi “O Mercedes e a mulinha”, viu
sua popula¢do aumentar de 80 milhoes dg
pessoas, ou 15 dinamarcas. E 0 imbecil
do ativista francés Bové, acolitado por
meia diizia de génios do marxismo more-
no, invade uma fazenda experimental em
Nao-Me-Toque/RS, ‘prova provada’ de
que o Brasil, além de grande e bobo, 14
vai sendo transformado numa espécie de
sedenho da Mae Joana. Fal
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MILHO SAFRINHA

NTE

FRONTEIRA
AGRICOLA: |

Hd cerca de 20 anos,
quando foi implantada
no Brasil, a safrinha de
milho era considerada
apenas uma cultura
experimental. Hoje, jd
consolidada, € encarada
como uma fonte de
renda para o0s
produtores brasileiros
apos a colheita de verdo,
e tdo importante
economicamente no
contexto do agronegdcio
brastileiro quanto o
arroz, a soja e o milho
1¢ safra. Em vista do
profissionalismo que
hoje cerca a safrinha do
milho, o agricultor
precisa adotar alguns
cuidados que permitam
a colheita de um
produto de qualidade e
altamente rentdvel

Luciana Radicione
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or ser considerada uma cultura de
P risco e por exigir o mesmo padrio

de investimento aplicado em qual-
quer outra cultura da safra cheia, neces-
sita de uma atengio especial do produtor
em todas as fases do plantio. Os pesqui-
sadores sdo uninimes ao afirmar que se
trata de um plantio de alto risco, susceti-
vel a estiagem prolongada e 4 umidade
excessiva.

O uso racional dos recursos na safri-
nha € visto como o ponto de partida para
que a produgdo resulte em griios de qua-
lidade e rentabilidade. Essa recomenda-
¢do vale para todas as regides do pais, ja
que no Sul a atengdio do produtor deve
ser com a umidade excessiva da lavoura
e no Centro-Oeste, com a estiagem. Para
evitar o comprometimento da qualidade
tdo esperada pelos agricultores em uma
época do ano onde ndo ha muitas alter-
nativas de plantio, o correto é seguir as
orientagdes técnicas especificas para
cada regido onde o milho safrinha é cul-
tivado. “Mas a regra nimero um, que to-
dos os produtores devem seguir, € a an-
tecipacdio do plantio’, frisou o agréno-
mo José Carlos Cruz, da Embrapa Milho
e Sorgo, de Sete Lagoas, Minas Gerais.
“O correto € plantar logo apés a colheita
da soja para fugir da falta de chuva. Os
que plantaram ainda na primeira quinze-
na de fevereiro correrdo um risco muito
menor”, salientou o pesquisador. Para os
Estados do Sul, a antecipacdo também é
indicada para minimizar as perdas fre-
qiientes que acontecem por causa das
geadas. “Os que ndo prestam atencdo no
periodo adequado para o cultivo certa-

A QUALIFICACAO DA SAFRINHA

Fases Hoje Antes

Epoca de plantio até 15 de fevereiro margo, abril
Sementes hibridos triplos e simples  hibrido duplo 7
Espacamento 70/80 cm entre fileiras um metro

Densidade (ha)

Perdas

40 a 80 mil plantas
Produtividade (ha) 100 sacos

sem recomendagao
— de 50% desse volume
20%

mente teriio prejuizos maiores.” Embora
as recomendagdes existam e sejam am-
plamente divulgadas pelas instituigdes de
pesquisa e de apoio ao agricultor, ainda
¢ muito comum encontrar produtores que
arriscam o investimento plantando nos
meses de marco e abril. Em uma safri-
nha altamente lucrativa, o produtor con-
segue tirar até 100 sacos por hectare. “Sel
de produtores que colhem até 130 sacos
por hectare.”

Tecnologia — Plantar na época cer-
ta, no entanto, exige do agricultor um in-
vestimento maior em tecnologia, em to-
das as fases da lavoura. De acordo com
José Carlos Cruz, quando a possibilida-
de de ocorrer prejuizos é menor, vale a
pena investir mais em adubacdo, em S1S-
temas de controle de pragas e na quanti-
dade de insumos. “Quanto mais cedo ele
plantar, maior é a necessidade do uso de
insumos”, afirmou. “J4 a quantidade de
adubos deve ser menor para quem plan-
tou tarde, pois o potencial de produ¢do
fica bem reduzido”, disse. O Instituto
Agronémico de Campinas (IAC) tem tra-
balhos que estabelecem o nivel de.ac_iu-
bacdo ideal de acordo com as condicdes
do solo. Porém, na média, recomenda-se
a aplicagdio, em cada hectare, de’30 qui-
los de nitrogénio, 30 quilos de fasforo e
30 quilos de potdssio. Hd poucos anos,
segundo José Carlos Cruz, praticamente
niio se usava adubo na safrinha. O mane-
jo da safrinha de milho é semelhante ao
desenvolvido na primeira safra. Alguns
aspectos, no entanto, variam para adequar
a safrinha as condigdes climdticas da épo-
ca. O pesquisador da Embrapa chamou a
atencdo para a necessidade de se reduzir
a populagdo de plantas em 20% em rela-
¢do a safra cheia. “A densidade de plan-
tio deve ser menor por causa do risco da
falta de 4gua”, sustentou Cruz, para quem
o normal na safrinha é uma populacao
de plantas entre 40 e 70 mil por hectare,
dependendo do material empregado e das
condicoes da lavoura. Jd o espagamento
entre fileiras ndo difere entre a primeira
e a segunda safra. A medida usada e que
vem garantindo resultados satisfatorios
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Antbnio Gerage, pesquisador do Iapar: o clima é o grande inimigo do produtor rural

é de 80 centimetros entre uma fileira e
outra.

Variedades — Para a safrinha, o pro-
dutor tem 2 sua disposicdo 0s mesmos
materiais utilizados na primeira safra.
“S30 mais de 200 variedades conhecidas,
onde o setor de pesquisa possui todas as
informacdes de como se comportam na
safrinha”, explicou o pesquisador. Mas,
para que o agricultor acerte na hora da
escolha, o ideal € buscar um cultivar de
milho que resulte em uma planta de por-
te menor, mais tolerante ao acamamento
e quebramento, com maior resistépcja a
doengas e que apresente caracteristicas
gerais que garantam a qualidade dos
grios. “A dureza,acoreo potenc%al pro-
dutivo também sao aspectos muito 1m-
portantes a serem observados™, salientou
Cruz. A escolha do cultivar é determi-
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nante para a safrinha. “Deve-se levar em
consideracdo os dados experimentais de
pesquisa, analisando aspectos como
adaptac@o da variedade as caracteristicas
regionais”, observou o agronomo e pes-
quisador do Instituto Agronoémico do
Paran4 (Iapar), Antonio Carlos Gerage.

O mercado de sementes vem evo-
luindo muito quando o assunto € diversi-
dade. H4 cerca de dez anos, o tipo de se-
mente mais usada pelos brasileiros era o
hibrido duplo. Hoje, pelo menos na sa-
frinha, predominam as variedades hibri-
do triplo e hibrido simples, pois assegu-
ram, segundo José Carlos Cruz, uma pro-
dugdo com menor risco. O hibrido sim-
ples se caracteriza pelo grande potencial
de produgdo de sementes e pre¢o mais
elevado em relacdo as demais cultivares.
O hibrido triplo possui caracteristicas in-

Fotos: Divulgagio

termedidrias em relaciio a custo e rendi-
mento médio. Alids, quando se fala em
produtividade, vale lembrar que, desde
que se iniciou o plantio da safrinha no
Brasil, o rendimento médio nas lavouras
praticamente dobrou. Hoje, no pafs, se-
gundo a Companhia Nacional de Abas-
tecimento (Conab), € de 2,1 mil quilos
por hectare, mas os produtores mais tec-
nificados tiram até 3,5 mil quilos por
hectare.

Mas n@o s@o apenas os cuidados do
produtor que vao garantir a qualidade da
safrinha de milho. O clima vem se reve-
lando o grande inimigo da lavourg nos
dltimos anos. “A qualidade fisica e sapj.-
taria do grio ndo € exclusividade dg agri-
cultor”, afirmou Anténio Carlos Gerage
do Tapar. O alerta ¢ importante j4 que ng
ano passado, em grande parte dos Estg-
dos produtores, provocou a perda de
aproximadamente 1 milhdo de toneladag
da safrinha. No Parand, que ano passa-
do produziu 2,8 milhdes de toneladag
estd definido o zoneamento agroclimg;.
co para 0 milho safrinha com o objetiyq
de fugir da geada e da estiagem. No en-
tanto, Gerage mostrou-se preocupad
com o plantio de milho sobre 0 milhq uo
ainda vem sendo feito no Parang. “i (E, ©
se certo que esses produtores tergg prg"
blemas com pragas, pois a nao-rotg So
aumenta a possibilidade de ciclog coﬁ?'o
nuos de pragas”, afirmou, -

Investir em tecnificacio
ndo ¢ problema, mas climg
desestimula o agricultor

Nei Paulo Daga, produtor de
da de Cascavel, no Parang, sap
que significa plantar na época ¢
vestir no milho safrinha. Nog
dias de fevereiro, ele iniciou o
25 hectares, logo depois de ter dess
do a soja. Ele optou pela dessecagem, eca-
entrar logo com o milho em temp,, hf’,a{a
¢ evitar maiores riscos. “Hoje nig ge abj
mais plantar apenas por plantar, & pod_e
so colher bem”, salientou Dagg r[él"ﬁCl_
tando o aspecto profissional Que’ " stfay
nha conquistou no cendrio naciona]_ i
garantir um grao de qualidade ¢ Prodt?r-
vidade satisfatoria, o paranaense i ti-
tiu pesado em adubacdo. Foram 25 ves.
los de adubo por hectare, 100 quilquL
sulfato de amonia por hectare, herg' de
das, além de aplicar parte dog SeUSICI..
cursos no tratamento de sementeg ere_
praga cascudinho. Aos poucos, Nei v da
expandindo drea da safrinha, Pois no om
passado o plantio foi feito em ape'lasarllg
hectares. S

A boa produtividade obtida na safrg

Alvorg.
e bem ¢
el:ta € in-
pnmf’:iros
Cultivo gy,

!




Quem lida com a terra precisa ser forte.

¥ b
-
1

2 7e o sl L 220 7 Al ““,f o
AT e 7-‘4!‘5;" L _?./ "

Néo é por acaso que o TM?5 é lider de mercado. Ele possui barras alternadamente longas e curtas e diferentes planos de rigidez
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passada por um agricultor da regiao cha-
mou a atencdo de Nei Daga. Sempre aten-
to as novidades disponiveis para o mi-
lho, tomou como exemplo a iniciativa do
colega e investiu na variedade DKB 747,
da empresa Dekalb, cuja principal carac-
teristica é a precocidade. Com 0 novo
cultivar, a expectativa € iniciar a colhei-
ta ainda no final de maio. “Ele colheu
bem, entre 120/130 sacos por hectare.
Também espero colher préximo a isso”,
informou. H4 oito anos apostando na sa-
frinha, Daga vem investindo também na
compra de equipamentos que resultem
em maior produtividade na lavoura. Du-
rante o Show Rural Coopavel, em Cas-
cavel, adquiriu um nova plataforma com
capacidade de colher o milho plantado
em 4reas com IMEenor espacamento entre
fileiras. A expectativa é passar a cultivar
a safrinha com espagamento de 60 a 70
centimetros, ao contrario dos 90 centi-
metros que vinham sendo utilizados.
Embora insatisfeito com a rentabili-
dade do milho, o produtor de Paranapa-
nema, na regido sudeste de Sao Paulo,
Celso Luiz Basso, estd bem consciente
do que se deve e o que ndo se deve fazer
na hora de plantar a safrinha. *“Tenho os
cuidados normais que todo produtor pre-
cisa ter. Planto na hora certa e estou sem-
pre atento as variedades que vdo surgin-
do”, afirmou. Mas Basso estd praticamen-
te desistindo de plantar nessa época.
Tudo por causa dos prejuizos acumula-
dos nos ultimos anos pela estiagem. Sé
na regido de Paranapanema, a quebra de
qualidade e produtividade foi de 60%. A
idéia de Basso, agora, € investir nas la-

Nei Daga, produtor no PR: o agricultor nde pode mais plantar apenas por plantar

vouras de feijdo, milho ou algoddo. A
média de produtividade ficou entre 90 e
120 sacos por alqueire, enquanto o ren-
dimento ideal seria de 400 a 450 sacos
por alqueire em lavoura irrigada e de 280
a 300 sacos por alqueire em proprieda-
des sem pivo central. “Para 2001, espero
um rendimento de pelo menos 250 sacos
por alqueire”, disse Bessa. O produtor de
Paranapanema estd programando para
este ano a sua ultima colheita do milho
safrinha para se dedicar mais ao ramo da
armazenagem. ‘““Vou reduzir em 25% a
drea plantada, na mesma faixa da regido”,

MILHO 22 SAFRA

Area (mil ha)

Producao (mil t) Produtividade (kg/ha)

7 1999 2000 Var(%) 1999 2000 Var (%) 1999 2000 Var(%)
|ea 8199 3039 50 259 263 02 800 80 500 |
| Nordeste 3199 3039 50 2559 2553  -02 800 840 500 |
| PR 10089 11240 11,5 26231 12036  -541 2600 1.070 -588 |
| sul - 1.0089 1.124,9 15 26231 12036  -541 2600 1070 -568 |
| me e ies 0l E0e Bl 7E 1 e s sl a0 00 g ]
| s"P’; _ __423,'2'_ 406,'3 ~-40 BBB?SBOT -6_6_',2'_"2.1033 R '7'40 648 |
|suge§ts_ 4652 4693 09 o618 @637 622 2067 75 625 |
[ MT 8626 8662 10 5439 7690 414 1500 2100 400 |
| ms 2020 3738 280 6847 6336 75 28345 1695 277 |
| o 2364 2648 120 5674 6885 21,3 2400 2600 83 |
e e T e e et 2kl aeful T A
| Centro-Geste 8966 1.0100 126 18106 21026 161 2019 2082 312 |
| MNE 3199 3039 -5,0 2559 2553 02  B00O 840 5,00 |
|eaiitr0a8ul 2.370,7 2.604,2 98 53955 36699  -320 2276 1409 -38,1 |
| Brasil 26906 29801 81 56514 89252 305 2100 1350 -357 |
Immnodugmmm ; J
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disse. Para ele, a safrinha é uma boa al-
ternativa de renda para os produtores,
satisfazendo nos aspectos qualidade e
rentabilidade, mas, atualmente, o fator
preco € o que tem pesado mais na hora
de optar pelo plantio. Os precos pratica-
dos pelo mercado nessa safra estd sendo
determinando para a reducdo as safrinha.
Em Sdo Paulo, o valor pago ao produtor
oscila entre R$ 5,50 e R$ 6,00 o saco de
60 quilos de um produto com 23% de
umidade. Para o produto seco jd armaze-
nado, o prego tem variado de R$ 7,50 a
R$ 7,70 o saco. Os valores estio muito
defasados em relagio ao ano passado, Na
safra 1999/2000, para o produto acaba-
do, eram pagos de R$ 14,00 a R$ 14 50
o0 saco € R$ 9,70 pelo milho tmido. '
Em Goids, a situaciio nio é muitg di-
ferente. Preocupados com a possibilidade
de novas perdas decorrentes da estiagem
prolongada, os dirigentes da Feder;g‘ao
dos Agricultores do Estado (Faeg) est3
orientando os agricultores a nig plant o
rem milho safrinha. “Aconselhamc,sa_
substituicio do milho por outrag culty
ras mais rentdveis no momento”, afiry,, -
Macel Félix Caixeta, produtor e diretoy.
financeiro da Faeg. Isso porque os py,.
dutores colheram uma grande quantidag.
de milho na primeira safra, e, consegjje .
temente, hd um grande estoque dq prn~
duto no mercado. A queda dos pregoo-
nessa si_[uagﬁo, € inevitdvel. De acordso’
com Caixeta, os agricultores goiangg es-
tao recebendo R$ 7,00 e R$ 7,50 pela
saca de 60 quilos, enquanto o custo andy
em torno de R$ 8,50 0 saco. “A reco.-
mendagdo € ndo vender em hipétese al-

Adriana Langon




guma abaixo do preco minimo”, salien-
tou. Ele proprio estd desestimulado. Nes-
te ano, vai apostar na produgdo de mi-
lheto para dar continuidade ao sistema
de integracdo lavoura x pecudria. No ano
passado, cultivou milho safrinha em 300
hectares e obteve uma produtividade de
apenas 60 sacos por hectare, mas sem o
uso de adubo.

Apesar das dificuldades em relagio
aos pregos, a qualidade do milho em
Goids estd entre as melhores do Brasil.
“Temos uma das melhores tecnologias do
mundo, onde alguns produtores conse-
guem um rendimento igual ao dos Esta-
dos Unidos, com 12 mil quilos por hec-
tare. Em todo o Estado, existem 1.400

ivds centrais que proporcionam um vo-
Jume de 10 mil quilos/ha. J4 na lavoura
de sequeiro, a produtividade alcanga de
6 a 7 mil quilos por hectare. No entanto,
na avaliacio de Caixeta, Goids enfrenta
a falta de variedades especificas que su-
portem uma adubag@o mais pesada.

Recursos para custeio
serao menores

A liberagdo de recursos para o finan-
ciamento da safrinha de milho este ano
estd sendo mais cautelosa por parte dos
bancos oficiais. A idéia geral € ndo in-
centivar o plantio pela existéncia de es-
toques das dltimas safras. A previsio oti-
mista da Conab aponta para este ano um
total de 38,5 milhdes de toneladas de
milho entre a primeira € a segunc_ia safra,
enquanto a demanda interna estimada é

de 36 milhdes de toneladas. Em Goids, a

Superin
formou que

tendéncia do Banco do Brasil in-
14 também ndo hd a inten¢io

Macel Caixeta, produtor em GO: falta pregco para
estimular o plantio

de estimular o plantio, a exemplo da con-
firmacao feita pelo diretor-financeiro da
Faeg. Para Macel Caixeta, o quadro para
o milho safrinha poderia ser diferente se
o governo federal disponibilizasse me-
canismos que realmente sustentassem os
pregos no mercado interno. ** Precos mi-
nimos ndo interessam ao produtor, e 0s
mecanismos como AGF e os contratos
de opcio ndo atendem as expectativas do
setor”, salientou. Qutra saida vidavel, na
opinido do dirigente, seria a reducao sig-
nificativa dos custos de producdo, que
resultariam certamente no aumento da
drea plantada. Hoje, o custo de producio
do milho em Goids varia de R$ 750 a
R$ 900,00 por hectare, dependendo do
nivel de tecnificacdo empregado. “O cul-
tivo no Cerrado tem um custo alto por
causa da necessidade de desmatamento,
corregio do solo e adubagdo periddica™,
destacou Caixeta.

Paulo Mendes

/l“n .l' / ¥ 1-4;

Celso Basso, produtor em SP: ¢ preciso plantar
na hora certa e ficar atento as novas variedades

No Mato Grosso, a situagdo ndo € di-
ferente. Na safra 1999/2000, o Estado
produziu 726 mil toneladas na primeira
safra e outras 769 mil toneladas na safri-
nha, totalizando 1.49 milhdo de tonela-
das. Em 2001, a producdo podera chegar
a 1,9 milhao de toneladas, um crescimen-
to de 26%, considerando a primeira sa-
fra (1,13 milhdo) e a safrinha (770 mil
toneladas). A expectativa € de que os pre-
cos continuem achatados até a préxima
safra cheia. O preco minimo pago ao pro-
dutor mato-grossense atualmente estd em
torno de R$ 6,00 e R$ 6,15 o saco de 60
quilos.

Em Goids, o Banco do Brasil anun-
ciou que ndo ird restringir o crédito para
quem quiser plantar. A superintendéncia-
executiva do Banco do Brasil, em Brasi-
lia, acredita que neste ano serd reduzida
a demanda pelo crédito de custeio para a
safrinha. Apesar das indicacoes de que

Divulgagiio




ndo havera estimulo & producéo da safri-
nha, as industrias brasileiras ndo acredi-
tam na significativa alta dos precos em
funcdo dos estoques jd existentes e do
volume colhido na primeira safra.

Na Regido Sul, as geadas parecem
nao assustar os produtores. A estimativa
¢ de que a area plantada no Rio Grande
do Sul, em Santa Catarina e no Parani
ndo reduza significativamente dos 1,24
milhdo de hectares cultivados no ano pas-
sado. A falta de opc@o, principalmente
para o produtor gaticho, € o que justifica
essa previsao.

Mecanizacio empregada
determina o sucesso na lavoura

“0 milho nunca deixa ninguém rico,
mas se o produtor trabalhar direito nun-
ca ficard endividado.” Essa frase resume
bem a opinido do consultor em mecani-
zacdo, Luiz Vicente Gentil, sobre a im-
portincia da profissionalizagdo total do
produtor em todas as fases da lavoura.
No caso da safrinha de milho, o nivel de
exigéncia nao difere das demais cultu-
ras. Para evitar os indices de perdas na
colheita que chegam em média a 5% e
10% no Brasil, algumas regras devem,

Faz qualquer
animal crescer
forte como
um touro.

ProcCalcio

Ingrediente para Alimentacdo Animal
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Plantio da safrinha em cima do milho, como € feito

no PR, ndo € recomendado

necessariamente ser seguidas. “A reco-
mendacdo nimero um é: faca o plantio
direto”, salientou. Plantar com uniformi-
dade de adubo e de sementes, observan-
do aspectos como a quantidade de plan-
tas por hectare e o nivelamento das se-
mentes na terra, sao os primeiros cuida-
dos a serem tomados para qualificar a eta-
pa de mecanizacao. Mas, segundo Gen-
til, a qualidade tdo esperada na safra de
milho s6 é possivel se o produtor tiver
condicdes de investir em maquinas dota-
das com tecnologia. “S@o méquinas ca-
ras, mas sem elas ndo é possivel reduzir
as perdas ao nivel maximo aceitdvel de
1,5% na hora da colheita”, afirmou. De
acordo com ele, se esse investimento nio
for feito, certamente o produtor, no pra-
zo de trés anos, perderd em graos o valor
equivalente a uma mdquina desse porte”,
salientou. No Brasil, alguns produtores
mais resistentes a tecnologia da mecani-
zacdo estdo perdendo uma colheitadeira
por ano a cada 2 mil hectares de milho
colhido por ndo possuirem equipamen-
tos modernos. Opgdes no mercado sdo
muitas, mas, para Gentil, de nada vale o
investimento se a miquina nao possuir ca-
bine. “Com ela, o produtor pode trabalhar
até 15 horas por dia sem reclamar.”
Pulverizacio — O bom agricultor
também precisa dar atencdo a fase da pul-
veriza¢do. Na opinido de
Luiz Vicente Gentil, o ren-
dimento nessa etapa de-
pende muito da qualidade
dos bicos aplicadores. O
ideal é que a peca tenha
uma vida 1til de até 400
horas e que seja em mate-
rial de cerimica. “Bicos
ruins servem para apenas
50 horas de trabalho e

Gentil, consultor em
mecaniza¢do:
profissionalizagio deve ser total

Perdas mdximas aceitdveis na colheita sido de 1,5%

desperdicam defensivos”, afirmou. Além
disso, uma boa pulveriza¢io vai depender
da regulagem precisa da velocidade, da al-
tura da barra e de cuidados com a deriva.
No lavoura de milho, a aplicac@o nfo pode
ser rdpida para que haja uma perfeita pul-
verizagdo do defensivo. “Essa recomenda-
¢ilo € feita para que o veneno atue direta-
mente sobre a lagarta do cartucho, uma das
maiores pragas da lavoura”, disse.

Na avaliacdo de Gentil, os produto-
res de milho no Brasil a cada ano estio
mais tecnificados em fungdo da exigén-
cia do mercado. “Com o pre¢o do milho
hoje_, s6 resta ao produtor realizar gran-
desl investimentos para obter maior pro-
dutividade”, salientou Gentil, para quem
um grande rendimento a baixos custos
implica, necessariamente, em uma me-
canizagdo profissional,

Os dados mais recentes sobre a frota
agricola brasileira revela que 50% das
maquinas atualmente em uso jd tém mais
de nove anos. A falta de modernizagio
fle’sses equipamentos € sindénimo de pre-
juizo. “O nao-investimento em mecani-
zagdo resulta em poucos sacos colhidog
por ano e elevagdo dos custos em fungio
da necessidade permanente de reparos”
apontou o consultor. Além de sucateada,
a frota nacional € pequena perto de oy.
tros grandes centros produtores de grgou_

No caso especifico dag CQS :
lheitadeiras, no Brgg:y
existe uma méquina pSI

arg
cada 1.100 hectares, se
gundo a Associacdo Ny,
cional dos Fabricanteg d5
Veiculos e Miquiy N
Agricolas (Anfavea), N?)S
Estados Unidos, pOS
exemplo, hd uma Colheif
tadeira para cada 240 hec-
tares plantados. Na Ar.
gentina, a propor¢io é de
uma mdquina para cada
500 hectares. FJ



ARMAZENAGEM

Hd quase dois anos
em discussio, a nova
Lei de Armazenagem

ainda ndo saiy do

papel. O impulso tio

aguardado pelo
segmento, no entanto,

ird depender do
cumprimento de uma
serie de exigéncias que
integram o decreto de
requlamentagdo da lei

Luciana Radicione

té o final deste més, a Companhia

Nacional de Abastecimento (Co-

nab) espera que seja aprovado o
decreto de regulamentacio da Lei n® 9973,
de maio de 2000, que trata sobre as no-
vas regras para a armazenagem de graos
no Brasil. A nova lei nasce com o intuito
de dar um novo impulso a um setor que
hd poucos anos acumulava dentncias de
irregularidades em diversas regides do
pais. As regras que devem fazer parte do
dia-a-dia do produtor primam pela exi-
géncia crescente de qualidade e pelo au-
mento da responsabilidade do deposité-
rio dos grios. Para integrar o agricultor,
as empresas e os técnicos a essa nova rea-
lidade, a Conab vem percorrendo as prin-
cipais regides produtoras do Brasil com
o objetivo de esclarecer as mudancgas
mais significativas.

O engenheiro agronomo da Conab
Pedro Sérgio Beskow participa das dis-
cussdes que irdo fazer parte do decreto
de regulamentacdo da lei. Ele ¢ um dos
profissionais encarregados de divulgar as
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informacoes. Segundo ele, a nova legis-
lacdo surge na tentativa de modernizar o
setor, mas argumenta que, paralelo a isso,
¢ fundamental que haja incentivo a pes-
quisa e a investimentos em capacitagdo.
“De uma forma geral, o que se espera
com a implantag@o dessas novas regras é
a redugdo de perdas dos grdos, maior
quantidade de produtos na mesa do bra-
sileiro, precos mais acessiveis ao consu-
midor, maior tecnificagio do setor e
maior rentabilidade ao depositdrio e ao
depositante”, afirmou Beskow.
Uniformizar os procedimentos rela-
cionados 4 armaze-
nagem € 0 que se
busca indiretamen-

CAPACIDADE DE ARMAZENAGEM

ser responsdvel por perdas. De acordo
com Beskow, as perdas anuais na qadela
produtiva somente com milho, soja, ar-
roz, trigo e feijio chegam a US$ 1,34
bilhdo. A metade desse volume daria para
alimentar 12 milhdes de pessoas no Bra-
sil. “Isso faz com que o setor de armaze-
nagem tenha pouca credibilidade”, ana-
lisou o agronomo da Conab.
Certificacio — A nova lei de arma-
zenagem prevé a certificacdo das pmda—
des credenciadas, balizada pelo Sistema
Brasileiro de Certificagdo (SBC), com a
participagdo dos setores ptiblico e priva-
do na fixac@o dos
referenciais de qua-

te com as normas
que estdo sendo
implantadas. A
partir da regula-
mentacido da lei,
todo proprietario
de armazém cre-
denciado passa a

lidade. Segundo

Beskow. a imple-
Nordeste..................... 4,4 milhdes de t mentagao da .

Norte SR emmme  cacao val ocorrer de

(o] i forma gradual e pre_

Centro-Qeste ........... 27,1 milhdes de t tende atender 2 po-

Sudeste ......cc............ 15,2 milhdes de t litica de rastreabili-

SUI: s N Jap et 38,6 milhdes de t dade exigida pelos

Fotertones importadores. “A
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POR QUE AS PERDAS
ACONTECEM

B Inexisténcia de regulamentacdo ade-
quada para o setor;

B Falta de investimento em mao-de-
obra, equipamentos e modernizagdo das es-
truturas;

B Baixa capacidade de armazenagem
nas propriedades;

W Falta de apoio a pesquisa;

B Excessivo manuseio dos produtos.

certificacdo serd um atrativo para quem
s6 compra se souber a origem do produto
e a estrutura utilizada no armazenamento
do grao”, afirmou Beskow. Embora em um
primeiro momento esse processo signifi-
que aumento dos custos para o proprietd-
rio do armazém, o produtor deve ter cons-
ciéncia de que a certificacdo resultard na
readequacdo dos pardmetros de armaze-
nagem considerados ideais.

Em relac@o a comercializacdo dos
grios armazenados, ela poderd ser feita
com os produtos préprios ou de terceiros,
desde que haja concordéncia plena do pro-
prietario. Caso contrdrio, o depositante
tera direito a uma indenizacdo que vai
contabilizar ainda o lucro que o deposita-
rio teve na hora da venda. “Essa parte ndo
sera facil regulamentar”, ponderou ele.
Além de pagar a indenizacao, o deposité-
rio estard sujeito a penalidades que vio
desde a suspensdo tempordria da certifi-
cacdo até a exclusao definitiva.

O setor de fiscalizacio da Conab terd
livre trinsito nos armazéns para consta-
tar a presenca ou ndo de irregularidades.
«( Ministério da Agricultura coloca o
setor de armazenamento sob a sua respon-
sabilidade e determina a obrigatoriedade,
pelos depositdrios, do fornecimento de
informacdes sobre a situagdo dos esto-
ques”, disse. Na opinido de Beskow, a lei
também apresenta alguns pontos negati-
vos, entre elas, a possibilidade de certifi-
cac@o somente para os prestadores de ser-
vigos, a nao-evolucido do decreto no to-
cante as perdas e a exigéncia de creden-
ciar estabelecimentos armazenadores so-
mente na condicdo de pessoas juridicas.

Empresas acreditam nas vantagens

Embora sem muito otimismo, as em-
presas especializadas na fabricagéo e na
comercializa¢do de equipamentos para
armazenagem apostam gue a nova lei ird
trazer beneficios para o setor, o que pode,
a médio prazo, resultar em aumento de
vendas. E o que acredita Carlos Alberto
Branco, da Divisdo Agricola da Casp,
empresa de Amparo/SP, com forte atua-
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Beskow, da Conab: a implantacdo das novas
regras terd reflexo direto na redugao de perdas
dos graos

¢do também nos mercados do Parand, de
Minas Gerais e, mais recentemente, do
Nordeste. Para ele, além de moralizar o
setor, a lei podera implicar no volume
maior de vendas, jd que a armazenagem
& um dos poucos setores da economia que
tem grafico ascendente, em fungdo da
caréncia de equipamentos nas proprieda-
des rurais brasileiras. “Para esse ano, a
expectativa € a melhor possivel. A agri-
cultura brasileira vem crescendo cerca de
3% ao ano, € a armazenagem acompa-
nha esse aumento”, explicou Branco.

Na avaliacio do gerente comercial da
Kepler Weber, Duilio de la Corte, as no-
vas regras estdo vindo em boa hora e de-
vem equiparar a armazenagem brasileira
com a legislacdo vigente nos Estados
Unidos e na Argentina. Sem muita eufo-
ria, ele acredita no reflexo das novas
medidas no volume de vendas, pois mui-
tos produtores estdo fazendo melhorias
em suas instalacdes. “Existe uma deman-
da reprimida, ja que muitos agricultores
nio té&m como estabelecer sua propria
rede de armazenagem pela falta de uma
linha de crédito especifica”, comentou.
Para Duilio, ¢ lamentdvel o fato de o go-
verno ndo incentivar o financiamento
para a compra de equipamentos, assim
como hoje vem sendo feito para as m4-
quinas agricolas, através do Moderfrota.
“Mercado € o que ndo falta, até por uma
questdo de logistica e pelo aumento gra-
dativo da producgdo”, salientou. E com
essa expectativa positiva para a safra bra-
sileira que ele espera um aumento signi-
ficativo das vendas para este ano. “O agri-
cultor tem consciéncia da necessidade de
investimento nessa etapa da producgio.
Ele sabe que s6 pode ter margem de lu-
cro investindo na armazenagem”,
afirmou.

Para o gerente comercial da Comil,
com sede em Cascavel, no Parand, Pau-
lo Roberto Mota, um novo impulso ao
setor de armazenagem também ird depen-
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armazenagem vem acompanhando o crescimento
da safra brasileira

der do agricultor, que, segundo ele, nig
conhece de fato os beneficios que o sjg-
tema pode trazer para a sua produciio,
“Muitos nao avaliam o custo-beneficig
da armazenagem de graos. O que se per_
de em impurezas, umidade e frete na hora
da entrega do produto daria para Pagar o
investimento em apenas trés anos”, ca]-
culou Mota. O gerente comercial da Cg.
mil também € taxativo quando o assunto
€ linha de crédito. “Falta linha de crédito
especifica e subsidiada”, criticou. Ape-
sar de o Finame contemplar a aquisicig
de equipamentos para armazenagem o
teto do financiamento de R$ 40 mj] I;0r
produtor acaba inviabilizando a compry
“0 ideal seria a disponibilizagdo de cra.
dito suficiente para bancar todo o COrn:
plexo de armazenagem, envolvendo g
parte estrutural, a elétrica ¢ a de equipa-
mentos”, ponderou. Presente em todos og
Estados brasileiros e com atuagiio tam-
bém no Paraguai, na Argentina, na Bolj.
via, no Peru e no Equador, a Comil espe.
ra aumentar em 20% o faturamento neg-
te ano, principalmente em funcdo da inay.-
guragio de sua nova unidade industrig]
em Cascavel/PR.

Incertezas para os produtores

Enquanto as discussdes sobre as no.
vas regras para a armazenagem fazem,
parte do dia-a-dia dos técnicos da Conah
alguns produtores brasileiros ainda n;‘i(;
estdo familiarizados com a nova lei. Egge
€ o caso do agricultor Mdrio Tronco, que
cultiva soja e milho em 200 hectares, nq
municipio de Palmital/SP, a 450 quila-
metros da capital paulista. Ele néo ¢qo.
nhece as normas que serdo regulamentg.
das pela nova lei, mas esclarece que nzg
espera grandes mudancas no setor. Mas
Tronco tem uma opinido firme quando
ha implicagdes que resultam em menos
dinheiro no bolso. A margem do que vira
com a modernizagdo do setor, afirmou

Adriana Langon



Duilio, da Kepler Weber: existe uma demanda
crescente reprimida e caréncia de linha de
crédito

que beneficios diretos seriam bem-vin-
dos se houvesse uma redugio significa-
tiva dos descontos aplicados na hora da
entrega do produto & Cooperativa dos Ca-
feicultores da Média Sorocabana (Coo-
permota). “Para um produto com 9% de
umidade, € aplicado um desconto de 15%
a 16% do valor do produto”, salientou.
Apesar de os descontos pesarem no or-
¢amento, Mdrio Tronco ndo cogita ad-
quirir equipamentos para a sua proprie-
dade. Ndo por causa do custo, mas pela
necessidade de mio-de-obra terceiriza-
da para cuidar especialmente desse se-
tor. “Exigiria muita responsabilidade por

Adriana Langon

Mota, da Comil: o impulso para alavancar o
segmento também dependerd da conscientizacdo
do produtor

parte do empregado”, disse.

A possibilidade de comercializacdo
dos grdos pelos armazéns € vista como
um ponto favordavel da nova lei a ser re-
gulamentada, na opinido de Ivolzir Be-
din, proprietdrio da Bedin Armazéns
Gerais, na cidade de Vera, no Estado do
Mato Grosso. “A lei s6 vai ajustar o que,
a rigor, ja vem ocorrendo, isto €, mesmo
na condi¢cdo de prestadores de servico,
os armazéns estdo comercializando™, afir-
mou. Para ele, ao permitir a venda, os
produtores poderao trabalhar com maior
tranqiiilidade. H4 quatro anos no ramo
da armazenagem de arroz e soja de 80

Divulgagio

Maior tecnificacdo implicard em melhoria na
qualidade ¢ no incremento da rentabilidade

produtores da regiao, Bedin aponta como
um dos grandes problemas da regido a
deficiéncia na capacidade de estocagem
e o aumento dos custos dos produtos qui-
micos utilizados na conservacdo dos
graos, que tiveram alta de 200% a 300%
nos ultimos quatro anos, enquanto o va-
lor pago pelo produto estocado perma-
nece inalterado. De acordo com ele, para
armazenar uma tonelada de arroz ensa-
cado, ele recebe R$ 1,08 por més e
R$ 1,90 pelo produto a granel. “Utilizan-
do uma média do custo da armazenagem,
posso dizer que me sobram 20% de lu-
cro por ano’, informou. Fi

_ ESTE PNEU
E UM TRATOR.'

A MAIS COMPLETA LINHA DE PNEUS AGRICOLAS AGORA COM 7 ANOS DPE GARANTIA.
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A Granja

Os pneus de tragfio diagonais e radiais para uso agricola da Goodyear #m tudo que o homem do campo procura para colher as melhores safras e os melhores frutos. Quem procura resisténcia, durabilidade
e a mais avangada tecnologia jd sabe muito bem onde encontrar. Os pneus agricolas Goodyear 8m fragdio superior, maior poder de autolimpeza, melhor dirigibilidade e conforio para o operador e a franggi-
lidadle de uma assiskncia técnica sempre presente no campo, assegurando um resultado perfeito em qualquer lipo de solo e de equipamento. Por isso, peca sempre Goodyear, a melhor safra de preus agricolas.

A
w 0800 16 16 54
SERVICO DE ATENDIMENTO AOQ CONSUMIDOR

e-mail: unagricola@goodyear.com

GOODFYEAR




gA REVISTA DOI

LIDER RURAL

Uma revista sempre a frente do seu tempo.

Em plena 2° Guerra Mundial nasceu A GRANJA.
Hd 56 anos.



“Assim como

A GRANJA,

nos da Coamo
~ sabemos que
lideranca nao
é uma simples
questdo de
sorte.”

José Aroldo Gallassini
Diretor-Presidente da Coamo



COCO

CRESCE AREA DE CULTIVO DE COQUE

A dgua-de-coco, a
vedete desse verdo, cai
no gosto do
consumidor, invade as
prateleiras dos
supermercados e salta
aos olhos do produtor
como alternativa
rentdovel

Rosane da Silva Nunes

verdo 2001 trouxe & tona uma

novidade que vem ocupando

cada vez mais espaco na preferén-
cia nacional. A dgua-de-coco, antes res-
trita s praias ensolaradas, agora embala-
da, comeca a firmar presenca nos shop-
pings e nas prateleiras de supermerca-
dos de todo o pais. Bom para os pro-
dutores, que a cada ano colhem mais
lucros, e bom para o consumidor,
que adquire um produto com sa-
bor agradavel, de alto valor nu-
tritivo e baixissimo teor de gor-
dura. A dgua-de-coco verde é
empregada na redugdo de casos
de desnutri¢cao, enfermidades
estomacais e até como coadju-
vante no tratamento do coléra.
Na Segunda Guerra Mundial,
chegou a ser utilizada como soro
intravenoso. Nos udltimos anos,
vem sendo adotada pelos adeptos
da “geracgdo satde”, devido as ca-
racteristicas isotOnicas da bebida.

Todas essas vantagens justificam

o aumento da demanda que provocou
a expansdo do plantio do coqueiro
anfo, destinado & producfo da dgua-de-
coco adequada ao consumo. Existem trés
variedades de coqueiro: o gigante — cuja
polpa dos frutos é utilizada para a agroin-
dustria dos derivados do coco; o hibrido
— com dupla finalidade de fornecimento
de coco para indistria e de 4gua para con-
sumo; e o ando — utilizado para atender
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ao consumo da dgua-de-coco. De acordo
com o Sindicato Nacional do Coco (Sin-
dicoco), o coqueiro ando ocupa cerca de
40% da produgdo atnalmente, sendo a va-
riedade que mais cresce em drea planta-
da. Nos dltimos dez anos, o plantio de co-
queiro anio saltou de 5 mil para 57 mil
hectares, fazendo do Brasil o oitavo pro-
dutor mundial de coco, com cerca de 600
milhdées de frutos/ano, da variedade anfo.
“E a tendéncia é aumentar esse numero,
ja que cerca de 50% da drea plantada ain-
da tem plantas em formacao, pois o co-
queiro leva cinco anos para entrar em ple-
na produgio”, explica o presidente do Sin-
dicoco, Francisco Porto.
Industrializacio — Acompanhando
0 aumento de produgio, crescem também
o ntimero de indstrias
de envazamen-

Arquivo Embrapa

to da dgua-de-coco, uma inovagio que esti
ganhando uma boa fatia de mercado, com-
posta por consumidores dispostos a aban-
donar os conservantes, apostando numa
bebida natural. Atualmente, Para, Espiri-
to Santo, Ceard, Piaui e Sdo Paulo pos-
suem inddstrias de envazamento da dgua
em embalagens tetra pack, sem conservan-
tes e com garantia de seis meses de vali-
dade. O objetivo da embalagem € aumen-
tar o tempo de vida de prateleira do pro-
duto e dar comodidade ao consumidor. Oy
seja, o coco pesa cerca de 1,5 quilo, & de
dificil manuseio e ocupa muito espaco nas
geladeiras. “E muito incémodo levar g
coco in natura para casa. Por isso, foram
criadas embalagens que permitam o trans-
porte ficil e garantam a manutencio do
sabor original do produto”,

destaca o presidente do
Grupo do Coco dg



IRO ANAO

Vale do Sao Francisco, Francisco Nunes.
Somente o Vale do Sdo Francisco/BA é
responsavel por 40% da produgdo nacio-
nal de coco ando. Segundo Nunes, uma
das maiores indiistrias do ramo, a Socéco,
empresa coligada da Amac6co, responsd-
vel pelo envazamento de 10 milhdes de
litros por ano, deve se instalar em breve,
em Petrolina/PE. “Isso significa que a ino-
vagdo veio para ficar”, salienta.

Outro Estado que desponta na indus-
trializagdo da dgua-de-coco € o Ceard. A
DuCdco, localizada no municipio de Ita-
pipoca, litoral norte, recebeu do Saldo In-
ternacional de Alimentagdo da Franca,
Sial d’Or 2000, o prémio de melhor lan-
camento do Brasil pela criacio da emba-
lagem de 200 ml de 4gua-de-coco. O pro-
duto também foi premiado pela Associa-
¢do Brasileira de Supermercados (Abras).
Com pouco mais de um ano de lancamen-
to, as vendas atingem 1,5 milhido de uni-
dades/més, devendo alcancar a meta de
2,5 milhoes neste verdo, informa Jodo Ja-
cinto Amaral, gerente de marketing da
DuCdco, uma empresa que esti no vare-
jo desde 1987, contando com uma gama
de 100 produtos derivados do coco. “De
todos os nossos produtos ja lancados, a
dgua-de-coco envazada foi a de maior
peso. Levamos trés anos para concluir
uma minuciosa pesquisa de consumo”,
afirma Amaral.

Jilio Serra

Porto, presidente do Sindicoco:
marketing poderd abrir mercado
externo

Nunes, presidente do GCV: as
embalagens sao prdticas e mantém o
sabor original do produtoe

B Qualidades nutritivas: p—r-

A agua de coco &€ uma ex-
celente repositora de sais mi-
nerais necessarios ao perfeito
funcionamento do organismo.
Quando ingerida freqlente-
mente, ajuda a manter o equi-
librio eletrolitico intracelular e
a regular os mecanismos de
contracdo muscular e fortifica-
¢ao de ossos, através de su-
primentos de calcio, sodio e
potassio. Trata-se de um iso-
tonico natural.

B Uso na guerra:

Segundo relatos cientifi-
cos, a agua de coco foi utiliza-
da durante a Segunda Guerra Mundial, por
injecdo intravenosa. Em casos de extrema ne-
cessidade, € possivel utilizar a agua como
soro intravenoso porque o interior do fruto sa-
dio é estéril.

o
:
:
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B Chegada ao Brasil:

As primeiras sementes do coqueiro che-
garam ao Brasil na época da colonizagao por-
tuguesa, provenientes da india e de outros

paises asiaticos.
Fonte: Embrapa AgroTropical

Para alcancar esse resultado, a empre-
sa investiu US$ 2,5 milhdes, incluindo
pesquisa e equipamentos. Conforme Ma-
rio Vital, diretor industrial da DuCéco, o
maquindrio foi importado e adaptado ao
envazamento da dgua-de-coco. Atualmen-
te, a empresa estd desenvolvendo pesqui-
sa de aproveitamento da casca do coco
como fertilizante, em parceria com a Em-
brapa.

Novidades — Além da dgua envaza-
da, surgem outras inovagdes no consumo
da dgua-de-coco. No Sul do Brasil, duas
empresas apostaram na venda de dgua re-
tirada do fruto na hora e vendida em co-
pos de 200 ml ou 400 ml. Em Curitiba/
PR, a empresa Vert Belo criou a Coco Ex-
press, uma mdquina de extrac@o de dgua-
de-coco com um sis-
tema de resfriamento
térmico por serpenti-
na, dispositivo seme-
Ihante ao utilizado no
resfriamento de cho-
pe. As maquinas sdo
comercializadas em
sistema de licencia-
mento e custam em
média R$ 2.700 (o
equipamento menor).
A Vert Belo possui
cerca de 500 licenci-
ados em todo o Bra-
sil.

EEh L agah Outra indistria
s que trabalha com ma-
quinas extratoras é a
FruiCoco, com sede
em Brusque/SC. Se-
gundo Fernando Fon-

Divulgagiio

tes, gerente de vendas da empresa, o equi-
pamento da FruiCoco tem o diferencial de
ser totalmente mecanizado, dispensando
a abertura manual do coco. A méquina,
junto com o material de divulgac@o, custa
de R$ 3 mil a R$ 4 mil, dependendo do
tamanho do quiosque. A empresa estd ha
dois anos no mercado e j4 conta com 150
licenciados em oito Estados brasileiros, a
maioria nas regides Sul e Sudeste.

As inovagoes, tanto da dgua-de-coco
envazada como da vendida em copos, sao
mais aceitas nessas regides. No Nordeste,
maior produtor de coco ando do Brasil,
responsdvel por 85% da producdo nacio-
nal, o fruto in natura ainda € o mais pro-
curado. O motivo é cultural. Por ser uma
regido tradicionalmente produtora de
coco, a populagdo estd mais habituada a
tomar agua do préprio fruto. Costume
pouco difundido nas demais regioes bra-
sileiras e praticamente inexistente nos pai-
ses da Europa e nos Estados Unidos.

Exportaciio — Apenas 3% da produ-
¢iio nacional € exportada para a I:}urqpa e
os Estados Unidos. “Eles ainda nao t€m o
hébito de tomar dgua-coco, mas com um
bom trabalho de marketing e de distribui-
cdo esse quadro pode mudar”, alerta o pre-
sidente do Sindicoco, Porto. Ele acha que
o advento das inddstrias de envazamento
facilitara a insercdo do produto no merca-
do externo. As empresas concordam. De
acordo com a diretoria de marketing da
DuCéco, o produto foi bem aceito na Frap—
ca, e as negociagoes de exportacio estao
em andamento.

A expectativa dos produtores € de que
nos préximos anos a produgao de coco
entre em fase durea. “O setor vai muito
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bem, obrigado, se o governo nio atrapa-
lhar, permitindo importacoes de paises
asidticos sem um rigoroso controle de
qualidade. Nao somos contra a importacao,
mas € preciso critério”, critica Porto. Ele
se refere a importacdo de coco de Sri-
Lanka, Malasia, Polinésia e Repiiblica Do-
minicana, paises que subsidiam o coco, bai-
xando o preco para a indtstria brasileira.
Dados do Sindicoco apontam que o
Brasil gastou cerca de US$ 5 milhdes com

a importacdo de dgua-de-coco. Segundo
os produtores brasileiros, além da concor-
réncia desleal, o frutos importados dos
paises asidticos estdo entrando no Brasil
sem a devida inspecdo, resultando num
risco ao consumidor.

Tecnologia — A exigéncia de inspe-
cdo e de certificado de origem visa a ga-
rantir a boa qualidade do produto e atesta
se o produtor utiliza técnicas adequadas
de plantio. Conforme o engenheiro agro-
nomo, técnico da Secretaria da Agricul-
tura Irrigada do Ceara (Seagri), Francisco
das Chagas Rocha, € necessdrio tecnifi-
car o produtor de coco para que esse ob-
tenha resultados satisfatérios. “Cuidados
com a aquisi¢do de mudas, andlises de solo
e foliar, uso de irrigacdo localizada e téc-
nicas adequadas de colheita sdo funda-
mentais para uma boa produtividade”,
enumera Chagas. Outro fator importante
€ que os produtores tecnificados tém van-
tagens na comercializacdo direta do fru-
to, uma vez que participam de feiras e bus-
cam estar mais informados sobre as osci-
lagdes do mercado. Chagas destaca que a
tecnificacdo ndo € acessivel apenas aos
médios e grandes produtores, pois, “se 0s
pequenos se organizarem em grupos, se-
rao inseridos na cadeia produtiva do coco,
ganhando poder de barganha junto aos for-
necedores de insumos e equipamentos’.

Ele cita como exemplo a formagdo do
Grupo do Coco do Ceard (GCC), criado

Divulgagio / Grupo do Coco

Poriniciativa conjunta da Seagri e de pro-
S}-‘tgres de coco no Estado. Com 22 asso-
qll?at‘rjg, 0 GCC desez-niolve trabalhos em
= Camaras setoriais: tecnologia e ca-
lg 1tagao, comercializagdo, infra-estrutura
% ;’ng?ghzagao. 0] objer_ivo_é dar condigdes
téncli)a t’ut(.)res de produzirem com assis-
sl recmga,_ ganhando produtividade e
i eel&ta _111dad‘e, por meio da organi-
G 0 Investimento em tecrgol_ogm.
cocé) aI'UFO(IZ.Ie’S do GCC comercializam
e E aindustrias de beneficiamento de
. envazamento de 4gua. “Sem tecni-
f;‘lllaQaO, N30 seria possivel chegar a um
to com padrio de qualidade exigido
pelas empresas”, afirma Chagas.
€squisa— Além da formagcdo de gru-
POS, 0s produtores tém nos institutos de
&esqulsa_ grandes parceiros na busca por
-cnologia. A Embrapa Agroindiistria Tro-
pical e a Embrapa Semi-Arido desenvol-
Y;l‘ﬂ estudos sobrga a cultura do coco que
Ja estao sendo utilizados pelos produto-
res. A primeira descobriu uma nova tec-
n910815} Para industrializacdo e conserva-
60 da dgua-de-coco engarrafada: a segun-
dii desenvolveu um método de conserva-
¢do do COCO in natura por até 28 dias.

A pesquisa coordenada pela Embra-
pa Agroindustria Tropical permite o en-
vazamento da 4gua-de-coco sem conser-
vantes, nio congelada e com tecnologia
totaln}en.te nacional, atendendo as nor-
as teenicas existentes para produtos ali-
menticios, detalha o pesquisador Fernan-
do Abreu. A maquina extratora foi lan-
¢ada em 1998 e estd sendo comercializa-
da pela empresa Cemag ao preco de R$
14 Ir.n1'. Segundo Antdnio Prado, diretor
administrativo da Cemag, a expectativa
¢ de aumento da demanda pelo equipa-
mento a partir deste ano. “Na medida em
que aumenta a producdo de coco ando,
os produtores vao sentindo a necessida-
de de tecnificar-se, pois o custo com mio-
de-obra aumenta”, diz Prado.

O produtor cearense Eliseu investe
em tecnologia e produz um fruto com
padrao de qualidade

Antes (, sl A i
e langar q dgua-de-coco envazada, a Ducdco realizou uma minuciosa pesquisa de consumo

A miquina tem capacidade de proces-
sar 20 mil frutos/dia, utilizando o traba-
lho de dois homens. Atualmente, 0s maio-
res Estados compradores da maquina sdo
Espirito Santo, Rio de Janeiro, Sdo Pau-
lo, Bahia e Ceara.

Aposta que deu certo

Produzir com tecnologia é o lema de
Eliseu Souto Filho, produtor de coco ando
em Trairi, litoral norte do Ceard. Ele aban-
donou a profissdo de bancdrio hd cinco
anos para se dedicar a cultura do coco e
garante que valeu a pena. “Investi o pou-
co que tinha neste negdcio e pretendo vi-
ver da cultura do coco. Eu acredito nesse
segmento, principalmente se os produto-
res se aliarem e investirem em tecnolo-
gia”, reforca Eliseu, que entrou no ramo
decidido a produzir coco ando verde, de-
pois de verificar que o fruto tinha um
mercado mais promissor que as demais
variedades.

Em cinco anos de trabalho, ele aumen-
tou em quatro vezes a drea plantada, sal-
tando de 14 para 55 hectares. Atualmente
produz 40 mil frutos/més com expectati-
va de colher 160 mil/més at€ o final do
ano. O crescimento deve-se a aplicagio
do lucro obtido na expansdo do negdcio.
“Praticamente todo o dinheiro que entra
retorna para a plantac@o. Creio que, a par-
tir de 2003, o negdcio vai estar totalmen-
te consolidado”, calcula Eliseu. A maior
parte da producdo vai para hotéis e res-
taurantes da orla maritima de Fortaleza,
ao preco médio de R$ 0,30, o restante se-
gue para as indistrias de envazamento de
dgua-de-coco.

Para obter um fruto com padrio de
qualidade, Eliseu trabalha com irrigacio
localizada e fertirrigaco. O investimen-
to em tecnologia € compensado pela ob-
tengdo de melhores precos de venda do
coco e pela redugdo com mao-de-obra.
“Uma bomba de fertirrigacdo custa em
média US$ 500 e tem capacidade de
adubar a terra em trés dias, utilizando

Divulgagiio



dois empregados. A adubacdo normal
consome sete dias e o trabalho de dez
homens”, compara.

O hébito de pensar tudo na ponta do
ldpis faz parte da visdo de agronegdcio
que norteia o produtor. Ele planeja aten-
der ao mercado externo em breve. Para
tanto, estd mudando todo o sistema de
plantio para a agricultura orgénica. “Se

tudo der certo, seremos o primeiro do
Nordeste e o segundo do Brasil a ter o
selo do Instituto Biodindmico”, prevé
Eliseu. O objetivo do produtor é abas-
tecer o mercado europeu, cuja demanda
por produtos orginicos cresce 25% a
cada ano.

Para ele, o crescimento da cultura do
coco no Brasil depende da organizacio

dos produtores. “O produtor de coco no
Brasil age de forma isolada e esse € o
nosso maior gargalo. Temos de quebrar
esse paradigma, nio s entre os produto-
res como com todos os elos da cadeia”,
afirma. Eliseu € presidente do Grupo
do Coco do Ceard, uma entidade que con-
grega produtores empenhados em alavan-
car o segmento no Estado. Fi

Exigéncias climdticas

O coqueiro requer um clima quente, em
torno de 27° C. Temperaturas didrias infe-
riores a 15° C, mesmo com pequena dura-
¢do, provocam desordens fisiologicas. Uma
melhor explora¢do ocorre em regioes em
que, com pouca profundidade do lengol
fredtico (I m a 4 m) somada a irrigacao,
seja garantida umidade favordvel sufici-
ente. Em regides con precipitacoes mensais
ndo inferiores a 130 mm, associadas a in-
solacdo superior a 1.800 horas/ano, a cul-
tura do coqueiro desenvolve-se muito bem.

Preparo da muda

A escolha da muda € fator preponde-
rante para obtengdo do sucesso com o em-
preendimento, atraves de plantas mais pro-
dutivas. Essa deve ser obtida de sementes
selecionadas de plantas matrizes qiie apre-
sentem boa formagao, vigor e sanidade. As
sementes devem ser colhidas completamen-
te secas e passar por um periodo de dez
dias de estocagem para a completa maru-
racdo. Antes do encanteiramento, pode-se
optar ou nio pela utilizagdo do entalhe de
semente. O entalhe ndo deve ser profun-
do, tem a finalidade de facilitar a hidrata-
¢do da semente e conseqiilen.temejate a ger-
minagdo de plantula. A eliminagdo df’ prd-
tica do entalhe proporciona a reducdo nos
custos e o risco do corte profiundo ocasio-
nando a morte da plantula.

Consdrcio ]
O consércio com a cultura do coqueiro

€ igual ao consdrcio para ouiras c:_zlruras,
¢ & recomenddvel devido ao aproveitamen-
to das dreas livres e do sistema de irriga-
¢do instalado e sobretudo pela antecipacdo
de receitas para o custeio da produgdo.

Preparo do solo !
Pode ser realizado através do desma-

tamento manual ou mecanico. O desmata-
mento manual normalmente é recomenda-
do para pequenas dreas.

Preparo das covas
As covas devem ser abertas com as

seguintes dimensées: 0,60 m x 0,60 m x
0,60 m, para solos arenosos (sem impe-
dimento para desenvolver as raizes) e
0,80 m x 0,80 m x 0,80 m, para solos are-

TECNICAS DE PLANTIO

no-argilosos (para facilitar o desenvolvimen-
to do sistema radicular). O fundo da cova deve
conter algum substrato que facilite a reten-
¢do de dgua (casca de coco ou esterco). Como
fonte de fosforo, deve-se colocar para cada
cova 800 g de superfosfato simples.

Controle de ervas daninhas

Pode ser feito por rocagem mecdnica,
coroamento ou aplicacdao de herbicidas. A
primeira € recomenddvel para proporcionar

I'Il‘quuuﬂ“u“--.;_

feriorn

tilizantes ao solo proporciona economia de
mdo-de-obra wiilizada na adubagdo da co-
bertura convencional. Somado a isso, te-
mos uma maior eficiéncia de distribuigao
dos nutrientes, aplicando-os na forma dilui-
da e somente no volume de solo explorado
pelas raizes absorventes.

Divulgagio/ Grupo do Coco

a manutengdo da estrutura original do solo
e melhorar a vegetacdo nativa para pas-
tagem dos animais associados com 0s co-
queiros. Deve-se considerar que a roga-
gem pode ser substituida, com vantagens,
pela associagd@o com animais, especial-
mente 0s OVInos.

O coroamento é uma pratica de marne-
Jo indispensdvel para o completo desen-
volvimento do coqueiro. Consiste em ca-
pinar uma drea circular, sob a projecao da
copa. Essa operacdo deve continuar du-
rante toda a vida itil do coqueiro e ser
proporcional a infestacao de ervas dani-
nhas. Na aplicagdo de herbicida, deve-se
utilizar produtos registrados para a cultu-
ra do coqueiro junto ao Ministério da Agri-
cultura e do Abastecimento.

Irrigacao

Com um sistema de irrigacao locali-
zada, a planta recebe a quantidade de dgua
requerida com mais fregiiéncia, num
maior espaco de tempo e em pequend
quantidade na drea de atuagdo do sistema
radicular e por sua vez maior eficiéncia
também na operagdo de fertirrigacao. ‘E,
portanto, a sua irrigagdo pode ser didria.

Fortes fatores apontam hoje para a uti-
lizagdo de sistemas de irrigagao localiza-
da por gotejamento ou microaspersao. Eis
alguns:

® Escassez de dgua nos reservatorios.

@ Otimizacdo e maior eficiéncia no uso
da dgua.

® Menor possibilidade de salinizagdo
dos solos e contaminag@o do lengol fredtico.

@ Menores gastos com energia, dgua e
adubo quimico em fungdo do seu melhor
aproveitamento.

® Menor risco com erosdo do solo.

® Pode utilizar dgua de qualidade in-

Fertirrigagdo
A aplicagdo simultdnea de dgua e fer-

Fonte: Secretaria da Agricultura Irrigada do Ceard
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Em 1961, a Massey Ferguson fabricou o seu primeiro trator no Brasil.
Naquele momento, estabelecia uma parceria com o produtor rural.
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Massey Ferguson.
Faz parte do campo.




Evento promouvido pela
Embrapa Trigo, de
Passo Fundo/RS,

reuniu em um dia de
campo, no dia 31 de
janeiro, nove das
maiores empresas
fabricantes de
herbicidas e mais 450
produtores rurais,

agronomos, técnicos e

estudantes

Texto e fotos: Paulo Mendes

rva daninha é como bicho ruim,

nasce e se cria em qualquer lu-

gar. Pior! Espalha-se num piscar
de olhos, sugando a seiva que seria da
sua plantagdo. Por isso, a falta de um con-
trole efetivo dessas invasoras pode com-
prometer a producdo, a produtividade e
até inviabilizar a lavoura.

O pesquisador e coordenador do Her-
bishow, Erivelton Scherer Roman, expli-
cou que o objetivo do evento € ajudar os
produtores na tomada das decisdes para
o controle das ervas daninhas. A Embra-
pa preparou canteirdes de soja e milho
onde foram aplicados, por técnicos da
empresa, os herbicidas fabricados pelas
indistrias quimicas, puros ou misturados,
com férmulas e dosagens organizadas
pelas empresas participantes. “Aqui, o
produtor pode fazer suas comparacdes,
trocar idéias com os agronomos, discutir
combinagdes, dosagens e até negociar
precos e formas de pagamento do produ-
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to que escolheu”, afirmou Roman.
Nessa edi¢ao do Herbishow, a tercei-
ra jd organizada pela Embrapa de Passo
Fundo, a novidade foi a inclusdo de tra-
tamentos para a cultura do milho, aten-
dendo a uma solicitagdo dos produtores
da regido e levando em consideragio o
aumento da drea plantada em todos os
Estados produtores do pais. O técnico
lembrou que os resultados obtidos no dia
de campo servem para qualquer parte do
Brasil, desde que as plantas daninhas se-
Jjam as mesmas. No entanto, salientou que
€ importante observar se o produto tem
atuacdo junto ao solo. Nesse caso, pode-
rd haver mudanca de dosagens, pois os
solos sdo diferentes. Na regido de Passo
Fundo, as plantas problemas sdo guan-
Xuma, poaia, carrapichdo, corda-de-vio-
la, picdo, saco de padre, caruru, papui,
coquinho e amendoim-bravo ou leiteiro.
Os quarteirdes de soja tiveram diferen-
cas visiveis, onde determinados produ-
tos combateram bem algumas ervas, ou-
tras nem tanto, houve influéncia no ta-
manho da planta e os produtos dessecan-

tes nem sempre cumpriram o papel ade-
quadamente, principalmente em funcdo
da época chuvosa. J4 no milho, nio hou-
ve diferencas visiveis. “No milho, é pos-
sivel se utilizar doses mais fortes”, in-
formou Roman.

No item manejo, 2 Embrapa testou
antecipadamente todos os produtos pelas
empresas. A variedade de soja utilizada
foi a BRS 154 e as de milho, BRS 31 e
BRS 33. Além de herbicidas, algumas
empresas divulgaram langamentos de fun-
gicidas. Participaram do Herbishow 2001:
Aventis, Basf, Dow AgroSciencies, Du
Pont, Embrapa, FMC Boral, Hokko, Mi-
lenia, Monsanto e Syngenta.

Aventis — O agrénomo Douglas Sca-
lon afirmou que a resisténcia de plantas a
herbicidas teve origem no Canadda, em
1957. No Brasil, em 1970, surge a resis-
téncia da maria-mole; em 1972, o caruru
e, por dltimo, em 1997, o caruru e o leitei-
ro, principalmente no Mato Grosso e no
Parand. Scalon apresentou o Cobra, um
pds-emergente para invasoras de folhas
largas, que pode ser usado sozinho ou
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combinado com outros produtos. A dose,
em média, ¢ de 0,41/ha. “As doses depen-
dem da quantidade de ervas”, alertou.
Basf — A empresa participou do
evento apresentando sua linha de herbici-
das destinados as culturas da soja e do
milho. Para o milho, foi usado o OnDuty
e na soja, o Basagran 600 (dosagem
1,21/ha), um seletivo que depois de absor-
vido pela planta interfere na fotossintese.
Outro herbicida da Basf é o Poast, um gra-
minicida especifico, seletivo em todas as
plantas nio-gramineas, sendo facilmente
tratado pelas folhas tratadas. A dosagem
indicada do Poast é de 1,25 a 2l/ha, se-
gundo informacdes fornecidas pelo agrd-
nomo Mircio Stefanello.
DowAgroSciencies — O herbicida
Pacto, um pds-emergente sistémico a
base de cloransulam-metil, tem alta efi-
ciéncia no controle de plantas daninhas
de folhas largas. A informacao € do agro-
nomo Adhemar Oliveira Ji. O produto é
indicado para ser aplicado desde o pri-
meiro trifélio da soja. “E muito bom no
combate do picio, da corda-de-violae da

Para o pesquisador Roman, coordenador do
Herbishow, essa é uma oportunidade iinica de o
produtor trocar idéias

guanxuma’, salientou, observando que
pode ser usado em combinac¢do com o
Pivot e o Cobra. A dosagem do Pacto é
de 48g/ha a 36g/ha.

Du Pont — Os produtores ouviram,
do agronomo José Antdnio Freitas, as
vantagens do herbicida da soja Classic,
um pés-emergente seletivo para controle
de plantas daninhas de folhas largas, sen-
do absorvido pelas folhas e raizes. Se-
gundo Freitas, o produto € ideal para o
sistema de plantio direto, com semeadu-
ra 24 horas apés a aplica¢io. “A vanta-
gem € que a soja sai na frente das ervas
daninhas e fica com uma dianteira com-
petitiva”, observou. A dosagem indica-
da é de 0,6 a 0,8 I/ha.

Embrapa — A Embrapa aproveitou
para explicar aos participantes os meca-
nismos de inibigio da germinacio ou de
desenvolvimento das plantas. O pesqui-
sador Roman destacou que as misturas e
0 uso alternado de principios ativos sio
alternativas para o manejo de ervas re-
sistentes a herbicidas. Ele sugeriu a
utilizacdo de misturas de produtos que
tenham diferentes locais de acfio e tam-
bém de mecanismos de degradacio me-
tabélica para evitar o retardamento do
problema.

FMC Boral — A estagio da FMC
apresentou os efeitos da dessecacdo do
Boral, um herbicida indicado para plan-

Técnicos apresentaram os resultados
obtidos a partir da aplicagdo dos
produtos na lavoura

tio convencional ou direto, a base de sul-
fentrazone, com dosagem de 1,2/ha. Em
funcdo das constantes chuvas na época
da demonstracio, o efeito do produto foi
reduzido e ndo-uniforme, conforme ex-
plicou o agrénomo Jeferson Kramp.

Hokko — A empresa demonstrou a
atuacdo do Radiant, um herbicida seleti-
Vo para a soja, aplicado em pés-emergén-
cia, em estagios de duas a quatro folhas
para as plantas latifoliadas (folhas largas)
e dois trifélios no minimo para a cultura.
As doses variam entre 0,4 e 0,61/ha. Con-
forme o agrénomo Marcelo Rosseto, uma
combinacdo de Radiant com Pivot inibe
o crescimento das invasoras picdo e lei-
teiro, ervas resistentes.

Milenia — O agrénomo Dimorvan
Forcelli apresentou os herbicidas, acari-
cidas, fungicidas e inseticidas da empre-
sa, com destaque para os herbicidas pré-
emergentes Topgan, Premerlin e Trifu-
larina. Forcelli divulgou o novo lanca-
mento da Milenia, o fungicida sistémico
Bendazol de utilizacdo para o controle
das doengas do trigo.

Monsanto — O agréonomo Flavio
Haas, da Monsanto, mostrou o Sistema
Pés-Colheita Roundup WG, um esque-
ma de manejo para o controle de plantas
daninhas e de pragas e doengas apGs as
culturas de verdo. “O sistema tenta redu-
zir a presenca das ervas problemas, pois
no inverno mato e praga crescem juntos”,
alertou Haas. Segundo ele, o uso de
Roundup WG, puro, facilita o controle
de ervas como amargoso, trapoeraba,
guanxuma e poaia na dessecagdo de ve-
rdo. “Se a terra ndo tem safrinha, € mato
na certa, e mato é hospedeiro de doencas
e pragas. A dose recomendada é de 1 a
1,5kg/ha.

Syngenta — Na primeira demonstra-
¢a@o piblica da nova empresa no Rio
Grande do Sul, o agronomo Felipe Fett,
da Syngenta, apresentou o produto Gold,
um herbicida que controla as ervas dani-
nhas. O produto teve sua dosagem redu-
zida para 2 ou 1,8 I/ha. Fett indicou ain-
da aplicd-lo em combinacdo com os her-
bicidas Chart e Pivot. Controla bem mi-
1hd, papuai, trapoeraba e picao.
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Agricultor de
Carazinho aprova
atividade técnica

o
>

Acostumado com as adversidades do
tempo, o agricultor Cornelis Souilljee (na
foto), dono da empresa Sementes Sio
Bento, que planta soja e milho em trés pro-
priedades, em Carazinho/RS (45 quiléme-
tros de Passo Fundo), ndo se importou com
a chuva e o barro no dia de campo da Em-
brapa Trigo. “Isso ndo € nada. Botina e
roupa suja e s lavar e deixar secar. O ruim
mesmo & uma perspectiva de safra ruim
ou de preco baixo”, disse ele, em um in-
tervalo entre as estacdes das empresas de
herbicidas presentes no Herbishow.

A ateng@o do agricultor as explicagdes
técnicas era justificada: “Os incos, entre
eles o picdo e o saco de padre, estdo mui-
to resistentes na regido”, explicou. Por
isso, Souilljee, um descendente de fran-
ceses e holandeses, obteve todas as infor-
macdes possiveis dos técnicos e agréno-
mos das empresas presentes. Segundo ele,
esse tipo de atividade desenvolvida pela
Embrapa é importante para a classe agri-
cola. “Aqui, a gente v€ os resultados, ana-
lisa e opta por aquela que nos parece mais
conveniente no momento”, disse.

Juntas, suas lavouras somam 1.300
hectares, em uma propor¢ao de 2/3 da
irea plantada com soja e 1/3 com milho.
“H4 vérios anos, trabalho desse modo e
ndo penso em mudar. Posso até aumen-
tar um pouco a drea do milho”, revelou.
Com uma produtividade média de 6.480
quilos por hectare no milho e 3.180 kg/
ha na soja, o produtor estd com boa ex-
pectativa para este ano, ressalvando que
a oferta de milho serd grande e o uso de
tecnologia proporcionard aumento na
produtividade. F3
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PLATAFORMA DE ik

@ Plataforma universal, pode =S
ser acoplada em diversos i
modelos de colhedora,
desde que use o kit especifico
de adaptagao.

MILEO

@ Plataforma leve, préxima do
embocador e com um
melhor angulo de colheita.

@ Acoplamento f4cil, répido e
seguro na colhedora.

A MELHOR TECNOLOGIA DE COLHER MILHO
@ Fécil troca de espagamento |RMAOS THONN'GS LTDA.

gouelinnas BR 386 km 174 - Telefax: (054) 330-2300 - CEP 99500-000 - Carazinho - RS
HOME-PAGE: www.max.ind.br - E- mail: max@annex.com.br

CARRETA PARA
TRANSPORTE DE
IMPLEMENTOS
AGRICOLAS

DISTRIBUIDOR DE CALCARIO

Distribui o corretivo seco, levemente
amido, granulado ou em po.
Distribui também sementes de

© culturas desordenadas.

Plataforma oscilante. Transporta
plantadeiras, plataformas e demais
implementos.

IND. E COMERCIO DE MAQUINAS AGRICOLAS LTDA.
IMPORTAGAO E EXPORTACAO
BR 377 km 01 - N° 1551 - Cruz Alta - RS - CEP 98005-970

Fone: (55) 322-6498 - Fax: (55) 322-4330 - E-mail: nevoeiro@comnet.com.br

_& 8 — ‘. 1
' Lunar 1

a melhor relacdo entre custo
e beneficio, pois

oferece um conforto

ao operador da maquina

Lunar 1

| EQUIPAMENTO PARA COLHEDEIRAS E TRATORES AGRICOLAS
Fones: (45) 541-3446 | 9977-6367 - Santa Terezinha de Itaipu - Parana
e-mail: lunar@fnn.net - www.dustover.com.br




PEQUENOS ANUNCIOS - GRANDES NEGOCIOS

' ASSINE \
[ A plataforma de transporte agricola A REVISTA

proporciona um deslocamento seguro

para materiais de dificil transporte como E RECEBA

plantadeiras, molinetes de

colheitadeiras, big-bags, tanques, MENSALMENTE AS _

troncos de drvores, adubos, sementes... MELHORES INFORMACOES
I Essa plataforma pode descer até o DO CAMPO

nivel do solo para receber a carga,

para tanto seu acionamento se faz pelo \5 1) 233-1822

sistema hidraulico do trator.
M E construida sobre um chassi

monabloco e é dispersa em quatro rodas m
para melhor distribuicao da carga.
[DEFMGmenie
2 - MODELO 6000 8000

\ —-LL hA CAPACIDADE DE CARGA | 5000 kg 8000kg “ m
STAPELBROEK & CIA. LTDA. = |

Ind. Imple. Agricolas COMPRIMENTO UTIL 58m 58m
Rua Emilio Favaretto, 625 - Caixa Postal 22 SSSPR'MENTO TotAL 9,80 12.am °
Fone: 0(xx)54-332-1825 - Fax: 0(xx)54-332-2080 —asoURA e e

CEP 99470-000 - NAO-ME-TOQUE /RS

pLATAFORMA PARA coLHEITA DE MiLHo  NARCHIGIANA RO,
VENCE TUDO |

¢ Chassi universal, acoplavel em todas as
marcas e modelos de colheitadeiras.
IDEAL - JOHN DEERE - SLC - MF -
AGCO ALLIS - NEW HOLLAND - CASE

¢ Caixa de transmissao com
engrenagens conicas temperadas
e retificadas, banhadas a 6leo.

¢ Angulo de 20°(graus) de ataque ao solo,
o menor do mercado, que garante 0 menor
indice de perda de espigas na lavoura.

RANCHO GENTAURUS

Fone/fax: (51) 233-1822

#¢Acompanha peneira superior do
milho e fechamento de cilindro.

#®Fabricadas de 3 a 14 linhas com
espagamentos variaveis de
50 a 90cm entre linhas.

wolsrea oz wrisneTos sercousvee oo PEQUENOS ANUNCIOS

INPORTACAO E EXPORTACAO LTDA,

Rod. RS 223 - Km 53 - Area Industrial - birubd - RS - Brasil FonelFax: {oxx}(sa)aznm | GRAN DES NEGOC'OS

e-mail: vencetudo@pro.via-rs.com.br

A CASP S/A APRESENTA AQUI
SUA NOVA LINHA . SEU ANUNCIO

DE E 1P E |
] QUIPANMENTOS | . APARECE

| #Ganhadora do prémio Gerdau
Melhores da Terra, na Expointer 2000:
categoria destaque.

VENCE TUDD)
17

a3 Secadores de Cereais

! Continuos disponiveis

...+ nos modelos

---._  CA-8, CA-10, CA-20,
~-. CA-30, CA-40, CA-60,

e CA-80, CA-100 Ton/h

- (18 para 13% bu)

Maquinas de
Limpeza de Cereais
disponiveis

nos modelos
PL-130 (25 ton/h),

. PL-140 (35 ton/h),
PL- 50 (40 ton/h),
PL- 60 (60 ton/h),

| PL- 80 (80 ton/h).

(11) 220-0488 - SP

CASP S/A INDUSTRIA E COMERCIO [}
Rua Sebastido Gongalves Cruz, 477 - CEP 13904-904 - Amparo - SP (51 ) 233'1 822 b Rs
Fone (19) 3807~ 8022 Fax (19) 3807 4522 WWW.casp.com. br - caspsacoml@dglnet com.br




TURISMO RURAL

Essa atividade jd € considerada
um negocio rentdvel, se bem conduzida.
Porém, alguns requisitos bdsicos e procedimentos
devem ser tomados pelo proprietdrio rural

Paulo Mendes

l l ma alternativa de renda que vem
sendo utilizada cada vez mais pe-
los produtores brasileiros € o tu-

rismo rural. Desde o final da década de

80 e, principalmente, no inicio dos anos

90, diversos fazendeiros descobriram que

abrir as porteiras para a visitacdo signifi-

ca “lucro certo”. Segmento relativamen-
te novo no pais, estd em franca expansio
por duas razdes: uma delas € que o dono
de terras e dos meios de producio se viu
obrigado a diversificar sua fonte de ren-

da e agregar valor aos seus produtos. A

outra é a vontade que os moradores dos

grandes centros tém de reencontrar suas

raizes e entrar em contato direto com a

natureza. No final, ambos saem ganhan-

do: um aumenta a receita com os lucros
extras, enquanto o outro volta para casa
revigorado apés alguns dias vivendo no
campo, participando das atividades ru-
rais, respirando ar puro, dormindo cedo

e despertando feliz.

No entanto, especialistas e empreen-
dedores explicam que algumas regras
bésicas sdo necessdrias para que sua fa-
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zenda possa se transformar em um
empreendimento turistico de sucesso e
que a iniciativa seja vidvel. A primeira, e
mais importante, € que o local tenha uma
natureza privilegiada, isto &, tenha uma
beleza natural, de preferéncia localizada
em regides de importancia histérica re-
gional. Como segundo item, a proprie-
dade deve ser produtiva e proporcionar
que os visitantes possam acompanhar de
perto o dia-a-dia das principais ativida-
des. Depois, € essencial que os proprie-
tarios gostem de receber pessoas, tenham
boa sociabilidade e interesse na preser-
vagdo da tradigio e do folclore regionais.
Finalmente, é necessdrio investir na in-
fra-estrutura das instalagdes para tornar
o local confortével (oferecer conforto aos
héspedes ndo implica em deixar de lado
o charme de um local histérico ou pito-
resco, por exemplo) e, € claro, como em
qualquer negécio, saber administrar. Vale
lembrar que o envolvimento de toda a
familia no negdcio d4 bons resultados.
Depois de preencher esses requisitos,
o proprietdrio deve procurar os 6rgios

competentes de seu respectivo municipio.
Além da formacdo normal de uma em-
presa, com a necessidade de um alvara
de funcionamento, os trdmites passam
pelo cadastro nas secretarias estaduais de
turismo e na Embratur. Dependendo dos
tipos de atividades que serdo desenvol-
vidas, poderd ser exigida a presenca de
um veterindrio e de outros profissionais.
Em regides de grande concentracdo de
hotéis-fazenda, como naregido de Lages/
SC, os proprietdrios estdo reivindicando
uma legislagd@o especifica para esse tipo
de turismo, desvinculando das normas
exigidas para o funcionamento do hotel
da zona urbana.

Manual — Turismo rural, de acordo
com o manual Diretrizes para o Desen-
volvimento do Turismo Rural no Brasil,
publicado pela Embratur, “é o conjunto
de atividades turisticas desenvolvidas no
meio rural, comprometido com a produ-
¢ao agropecudria, agregando valor a pro-
dutos e servigos, resgatando e promoven-
do o patriménio cultural e natural da co-
munidade”. Embora o produtor rural pos-
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sa contar com um manual especifico, esse
novo nicho ainda carece muito de infor-
magdes. Os proprios nimeros divulgados
sdo gerais. Ndo hd uma estatistica oficial
especifica sobre o turismo rural.

Para 2003, a Embratur, prevé um au-
mento no nimero de turistas: 6,5 milhdes
estrangeiros e 57 milhdes nacionais, ge-
rando uma receita cambial turistica de
US$ 5,5 bilhdes, com a criagio de 500
mil novos empregos, diretos e indiretos.
Nimeros que, pelo menos, comprovam o
potencial do turismo brasileiro, no qual
se encaixa perfeitamente o “‘rural”.

Congresso — Durante o 2° Congres-
so Brasileiro de Turismo Rural, realizado
no final do ano passado, na Escola Supe-
rior de Agricultura Luiz de Queiroz
(Esalg/USP), em Sdo Paulo, 312 partici-
pantes, de 15 Estados e 99 municipios, dis-
cutiram a situagdo atual, expuseram 0s
problemas e delinearam diretrizes para o
futuro da simbiose entre a produgio e a
atividade rural. Uma das mesas-redondas,
por exemplo, concluiu que o turismo ru-
ral “ao invés de ser desagregador das re-

lacdes socioculturais e econdmicas do
meio rural, deve limitar sua abrangéncia
aqueles formatos que incentivem e viabi-
lizem sua permanéncia como produtor de
bens e alimentos indispensdveis a sobre-
vivéncia do homem, tanto do campo como
da cidade. Isto é, o turismo deve estar a
servigo da agricultura e ndo o contrario”.

Os aspectos histdricos e as manifes-
tagdes folcldricas das diversas regides
brasileiras também precisam ser preser-
vadas no turismo rural. A diretora subs-
tituta da Divisdo de Pesquisa da Secreta-
ria de Estado de Esportes e Turismo de
S#o Paulo, Dirce Leonardi, lembra que a
tradi¢do cafeeira do Estado, por exem-
plo, estd sendo usada agora como uma
forma de resgatar esse passado.

Até algumas décadas, o movimento
turistico no Brasil ocorria em dire¢do ao
Litoral. No entanto, com o pais se tornan-
do urbano, com 80% da populagdo viven-
do em cidades, houve uma mudanca no
modo de vida. Agora, a trangiiilidade do
campo ganhou valorizacdo. O pioneiris-
mo na pratica de atividades turisticas no

meio rural é do municipio de Lages, no
inicio da década de 90, segundo a Embra-
tur. Ja a partir de 1993, Lavras do Sul, no
Rio Grande do Sul, também comeca a
explorar a potencialidade de suas estin-
cias seculares de criacdo de gado.

A partir daf, o nimero de hospeda-
rias rurais e hotéis-fazenda nio para de
crescer no Sul e em Estados como Mato
Grosso do Sul, principalmente em Cam-
po Grande e no Pantanal; regides proxi-
mas de Cuiabd, no Mato Grosso; no in-
terior do Parand; no interior do Espirito
Santo; em Minas Gerais, com destaque
para o Vale do Jequitinhonha e Serra da
Mantiqueira; Goids e Distrito Federal;
Rio de Janeiro, na regidao serrana; nas
antigas fazendas paulistas de café; na
Bahia, com énfase para as regides de
Ilhéus, Itabuna e Chapada Diamantina; e
no Nordeste, acompanhando a sinuosa li-
nha do rio Sdo Francisco. Fl

Alguns cases de quem fez essa opgao acertada
vocé ira conferir na segunda parte da matéria tu-
rismo rural, a ser publicada na proxima edigao.
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SHOW RURAL COOPAVEL
[ St i m ras rer ata rts m s re|

Produtores rurais da
regido e de outros
Estados puderam

conferir de perto 0s
experimentos e
trabalhos desenwvolvidos
na agricultura, na
pecudria, na
suinocultura e na
avicultura, aléem
das novidades em
mdquinas, implementos
e insumos agricolas

Texto e fotos: Adriana Langon

em mesmo a chuva ofuscou o bri-

lho do Show Rural Coopavel

(SRC), edi¢cdo 2001. Durante os
cinco dias — de 12 a 16 de fevereiro, nos
quais Sao Pedro deu uma certa trégua no
inicio e no encerramento das atividades
—, 0 evento reuniu 180 empresas e atraiu
110 mil visitantes, segundo a organiza-
¢do. O cendrio composto por 4.500 par-
celas experimentais, dindmicas de maqui-
nérios (que ocorreram somente nos dois
primeiros dias), além da estrutura estéti-
ca dos estandes dos expositores, foi todo
montado no Centro Tecnolégico Coopa-
vel (CTC), em Cascavel/PR.

O SRC também foi palco de lideran-
cas politicas e autoridades. O diretor de
crédito rural do Banco do Brasil, Ricar-
do Conceigdo, fez um tour pelo CTC e
assinou a liberagdo oficial de R$ 30 mi-
IhGes para o evento. “Temos uma expe-
riéncia nova aqui. Mas, com certeza, €
uma feira que se agiganta a cada ano”,
enfatizou ele. Somente no dltimo dia, es-
tiveram presentes o governador do Para-
né, Jaime Lerner; o secretdrio de Estado
da Agricultura e Meio Ambiente, Leo-
nel Poloni; e o senador Roberto Requido.

Conforme o gerente da agéncia Cen-
tro de Cascavel do BB, Ideval Luiz Cu-
rioni, até do udltimo dia 21 haviam sido
aprovadas 815 propostas de financiamen-
to, totalizando cerca de R$ 20 milhdes.
“Estamos surpresos com a resposta. So-
mente a movimentacio feita pelo BB, que
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deve chegar a 80% do total fechado no
evento, é dez vezes superior ao ano pas-
sado”, comparou Curioni. A maior parte
do dinheiro tomado (das mais variadas
linhas, como Finame, Pronaf Investimen-
to, Moderfrota, Proleite) é destinada 2
aquisi¢do de colheitadeiras, tratores,
plantadeiras e implementos em geral.

Perfil — A comecar pela organiza-
¢do e o profissionalismo, tudo impressio-
na. Um batalhdo de 2 mil pessoas esteve
envolvido nas mais diversas atividades e
fungbes para garantir que as coisas cor-
ressem dentro do previsto. E, com exce-
¢do da chuva, tudo andou muito bem e
superou as expectativas iniciais.

O presidente da Coopavel, Dilvo
Grolli, explicou que o envolvimento da
organizagio ¢ total, estende-se durante o
ano inteiro. “Temos um compromisso de
qualidade, como acontece com 0s nos-
sos produtos. Queremos levar uma ima-

0S NUMEROS:

180 empresas participantes
4.500 parcelas experimentais
2.000 profissionais envolvidos
110.000 visitantes

Fonte: Coopavel

gem positiva de profissionalismo, rece-
bendo bem nossos convidados™, comple-
mentou, tentando esclarecer a filosofia
de trabalho. E vai além ao afirmar que o
Show Rural € a cara da Coopavel.

A forca do SRC projetou a regido de
Cascavel e a “nossa agricultura”, avaliou
Grolli, lembrando a presenca de um gru-
po de visitantes da Federacdo da Agri-
cultura do Estado de Goids. Tanto é ver-
dade que, em um raio de 150 quiléme-
tros da cidade, durante aquela semana,
todos os hotéis ficaram lotados. “Hoje,
temos a obrigacdo de melhorar sempre a
matriz original. Af estd a responsabilida-
de com os nossos associados, exposito-
res e visitantes”, reforcou o presidente



da Coopavel. Na avaliacdo do dirigente,
hoje as fronteiras agriculturdveis do Oes-
te do Parand estio se esgotando, e, por-
tanto, € prioritdrio que todos os investi-
mentos para a agropecudria sejam dire-
cionados a difusao de novas tecnologias,
buscando o aumento de produtividade e
rentabilidade na propriedade rural.

Proposta tecnoldgica

O SRC se agigantou com a presenca
macica dos maiores fabricantes de md-
quinas e implementos agricolas, repre-
sentados este ano por suas matrizes € nao
mais as revendas locais, mas sem deixar
de lado o seu perfil técnico. “Nao pode-
mos alterar nossa proposta tecnologica.
O produtor tem de vir aqui e receber um
choque de tecnologia. O que tiver uma
visdo mais avancada vai levar esses co-
nhecimentos e aplicd-los na sua proprie-
dade”, argumentou Grolli.

A mesma opinido ¢ defendida pelo
engenheiro agrénomo e coordenador do
SRC, Rogério Rizzardi. “E muito impor-
tante que o agricultor participe, que se
atualize, que conhega novos métodos”,
reforcou. Para ele, o evento oferece essa
oportunidade, preparando o agricultor
para enfrentar os novos desafios da agro-
pecudria, obtendo melhores resultados
econdmicos na sua propriedade rural e
tornando-se mais competitivo.

Em geral, o roteiro dos produtores
rurais é padrdo. No turno da manha, de-
dicam-se aos experimentos técnicos € na
parte da tarde, visitam os estandes para
conhecer os principais lancamentos de
mdquinas e implementos agricolas. So-
mente o programa de palestras a campo,

Palestras a campo

1 — Pastagens

De inverno e verao, variedades,
época de plantio, consorciagio e adu-
bagdo

2 — Cultura da soja

Variedades, controle de pragas, fer-
tilidade do solo, controle de ervas da-
ninhas e de doengas

3 — Cultura do milho

Hibridos, controle de pragas, adu-
bagdo de base, controle de ervas dani-
nhas, espacamento e populacdo de
plantas, adubac¢ao nitrogenada

4 — Cultura do feijao

Cultivares, controle de ervas dani-
nhas, controle de doengas, inoculagao de
sementes, tratamento de sementes, con-
trole de pragas, manejo de dessecacédo e
plantio, populagdo de plantas

5 — Tecnologia de aplicacdo de
defensivos
Cuidados na aplicagao, tipos de bi-
cos de aplicagao, ph da dgua, equipa-
mentos de prote¢do individual, volume
de caldo de aplicagao
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O ingresso gratuito trouxe ao evento um publico 15% superior ao do ano passado

organizadas pela Coopavel, dura entre 1h
e 30 min e 2h. E as aulas demonstrativas
ndo param por ai: estendem-se pelos ex-
perimentos da Embrapa, IAC, Iapar, pela
Pesquisa Privada — Coodetec, Emater,
além dos estandes nos quais as princi-
pais empresas agricolas demonstram a
campo sementes, fertilizantes, defensivos
e produtos em geral.

Nas dindmicas da Coopavel, o agricul-
tor passou por cinco niticleos: pastagens,
tecnologia de soja, milho, feijao e de apli-
cacdo de defensivos agricolas. O esque-
ma foi montado a partir de um trabalho
realizado por um grupo que, apés contato
direto com os produtores, definiu o que
eles realmente querem ver e querem Sa-
ber, detalhou o agrénomo e coordenador
do setor de dindmicas de experimentos da
Coopavel, Paulo Cerrioti.

Alguns pontos atrairam maior aten-
cdo dos produtores. No caso especifico
da cultura de soja, uma das estacdes com
maior niimero de interessados foi a veri-
ficacdo de cultivares, que apresentou
mais de 50 tipos diferentes, com desta-
que para 18 com maior adaptabilidade e
produtividade para a regido. O tépico
fertilidade também chamou a atencao,
comentou Cerrioti. “Estamos alertando
para a importincia da acidez livre do adu-
bo”, ressaltou ele, informando que o pro-
duto com acidez alta acaba prejudicando
a germinacao da semente. Portanto, ai vai
uma dica: quando o produtor for com-
prar o adubo, deve observar o item aci-
dez menos 1% como o ideal a ser busca-
do. Os experimentos para controle de
pragas, doencas e dessecac@o foram bem
procurados.

Extensdo rural
A Emater do Parand, que participou
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pelo sétimo ano, apresentou tecnologias
acessiveis aos pequenos € médios pro-
dutores. Segundo o agrénomo e coorde-
nador da empresa no evento, Paulo Re-
nato Taschetto, todas as 60 tecnologias
sdo vidveis, e a grande maioria jd estd
sendo utilizada a campo. Dentro de um
enfoque voltado a diversificagdo, agre-
gar valor ao produto, ou seja, a transfor-

Grolli, presidente da Coopavel: o SRC projetou a
agricultura e a regido de Cascavel

magdo dos produtos agropecudrios pri-
mando pela qualidade, é uma das toni-
cas mais fortes. O Programa Vilas Ru-
rais também despertou o interesse dos vi-
sitantes. A Emater construiu uma casa-
modelo das mais de 25 vilas da regifio
para mostrar o que essas familias estfio
produzindo em seus lotes.

A questdo ambiental mereceu atengdo

0 que pensa o produtor rural

Osvaldo Lonhgi, de Japura/PR

“Como esta € a primeira vez que
participo do Show Rural da Coopavel,
estou dando uma ‘passeada por tudo’.
Quero ver as principais novidades para
as culturas de soja, milho e também os
maquindrios. E muito bom para o pro-
dutor rural poder participar desses en-

contros e aprender bastante. Somente
assim poderemos produzir mais e com
melhor qualidade.”

Jagoslao Morski, de Prudentipolis/PR

“E muito bom poder ver de perto
o0 que estd sendo feito. A gente apren-
de muito mais. Quero ver os plan-
tios de feijao, milho e soja e princi-
palmente as novas variedades. Ah!
Nas mdquinas, quero ver as colhei-
tadeiras e os tratores. Apesar de es-
far aqui pela primeira vez, tenho a
certeza de que saio daqui com mui-
10 mais conhecimento para aplicar
na minha propriedade.”

—




Pavan, da Emater de Trés Barras do Parand,
mostrou a importincia de se fazer a triplice
lavagem dos defensivos agricolas

especial. O agrénomo da Emater de Trés
Barras do Parana/PR, Elcio Pavan, ex-
plicou aos visitantes a importincia de o
produtor rural fazer a triplice lavagem
dos defensivos agricolas e informou o
que muda com a nova legislagéo que co-
megca a vigorar a partir de maio, abordan-
do os tépicos destino, como armazenar,
como lavar e cuidados em geral. Citou

ADUFAVEL SHOW RURAL COOPAVEL 2001
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Cerrioti, agrénomo da Coopavel: o produtor rural sabe muito bem o que quer ver e quais as suas

principais diividas

como exemplo de iniciativa a ser segui-
da o Programa Terra Limpa, no qual a
prefeitura recolhe as embalagens. So-
mente a unidade regional de Cascavel
soma 21 municipios co-participantes e
847 propriedades rurais, que representam
no final o recebimento de 162.946 em-
balagens no ano passado. Todo o progra-
ma envolve 14 unidades no Estado e o

Lauro Reinaldo Scheid, de Nova Aurora/PR

“Estou aqui pela quarta fez. Sou
muito curioso, quero ver tudo. Acho
que o produtor rural tem de estar bem
informado, por dentro das novidades.
Por isso, sempre procuro participar
deste encontro e também dos dias de
campo feitos pelas cooperativas. Tam-
bém gosto muito de ver o que ha de
novo sobre as variedades mais produ-
tivas/precoces e, em especial, sobre o
sistema Plantio Direto.”

Eli Nascimento, pecuarista no PR e em GO

“Como trabalho com pecudria, vim
ver as novidades nesta drea. Também
tenho total interesse sobre silagem e
irrigag@o. Este € o meu terceiro ano
aqui na Coopavel. E um evento de Pri-
meiro Mundo. Temos aqui a oportuni-

dade de ver tecnologias e produtos a
serem aplicados na nossa atividade, na
nossa propriedade, com o objetivo de
aumentar a rentabilidade. Isso sem fa-
lar no encontro com amigos.”

recolhimento de 470.078 embalagens em
2000. “Ja temos resultados. Mas € preci-
so fazer ainda muito mais”, alertou. Du-
rante o evento, o governo do Estado dis-
tribuiu folhetos explicativos sobre o
tema.

Tudo comecou com um
dia de campo

Ninguém imaginava, na verdade, nem
mesmo os organizadores, que um simples
dia de campo lancado em 1988 acabaria
tornando-se referéncia como um dos
maiores eventos agropecudrios do pais no
século 21. De 14 para cd, foram 13 anos
de sucesso marcados por investimentos
e uma evolugdo crescente e s6lida, reco-
nheceu Dilvo Grolli, idealizador do Show
Rural Coopavel ao lado do coordenador
Rogério Rizzardi.

A sementinha plantada em 1988 teve
origem em uma visita feita ao Farm Pro-
gress Show, nos Estados Unidos. Naque-
la época, Grolli e Rizzardi ficaram entu-
siasmados com o que viram por la e se
perguntaram: ‘‘Por que ndo fazermos
algo igual por aqui?”. Assim foi feito o
primeiro dia de campo direcionado so-
mente a um grupo de associados da Coo-
pavel mais interessado na difusdo de no-
vas tecnologias. Até 1993, o dia de cam-
po somente era aberto aos associados da
cooperativa. Com o crescimento do
evento e do interesse dos produtores, em
1994 nascia o Show Rural Coopavel,
tornando-se regional. O ano de 1995
marca a consolidaciio nacional e 1997,
o reconhecimento internacional, recor-
dou Grolli. O espaco destinado as em-
presas de mdquinas e implementos agri-
colas ganhou forga a partir de 1994, com
aimplantagio de uma drea especial para
dindmicas e test drive. Fa
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ntroduzido no Brasil, em 1920, o ca-

pim elefante (Pennisetum purpu-

reum) € uma graminea perene, ces-
pitosa, natural da Africa, descoberta pelo
capitdo Napier em 1905. Nas dltimas
quatro décadas, cresceu o interesse pelo
cultivo do capim elefante, devido, prin-
cipalmente, ao seu bom valor nutritivo
e a elevada producio de fitomassa. Além
disso, de dez anos para cd, cresceu ain-
da mais o interesse dos pecuaristas apés
a constatacdo de que € possivel aumen-
tar a produtividade e reduzir a drea ex-
plorada com a sua utilizacdo para pas-
tejo direto.

O desenvolvimento de pesquisas e a
divulgacéo dos resultados fizeram com que
fosse intensificado o uso de capim elefan-
te, por parte de pecuaristas brasileiros, para
o corte, na producdo de forragem verde,
silagem, feno e também para pastejo dire-
to com o objetivo de aumentar a produgio
de leite e o peso dos animais.

As variedades indicadas pelos técni-
cos sao aquelas que apresentam flores-
cimento tardio, baixo percentual de flo-
rescimento, auséncia de jogal e sdo ma-
cias e tenras. Conforme o professor
Luis Roberto de Andrade Rodrigues, da
Universidade Estadual Paulista
(Unesp), de Jabotical/SP, o capim ele-
fante € um recordista na producio de
massa verde, que responde linearmen-

internet

O mais completo site
de agropecuaria do Pais

0 enderego rural na internet
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A pastagem tem menor custo de formagdo e tolera temperaturas baixas

te a aplicacdo de nitrogénio, mas é pre-
ciso avaliar o fator do sistema radicu-
lar, sendo que grande parte morre com
o pastejamento e o desfolhamento. Ro-
drigues alerta ainda que a irrigagdo e a
pressio de pastejo sio fatores que in-
terferem no sistema radicular, um com-

ponente esquecido nas pastagens.
Para o pesquisador da Unesp, o ca-
pim elefante é uma forrageira de exce-
lente qualidade, e as variedades que se
destacam sdo divididas nos seguintes
grupos: ando, cameroon, merker, napier
e hibridos. A ando € constituida por cul-

Um meio moderno, dgil e eficiente para

V. anunciar sua empresaiou gado.
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tivares mais adaptados para pastejo, em
fung¢do do porte baixo, 1,5 metro e ele-
vada relacdo folha/caule, como o culti-
var Mott. J4 o grupo cameroon apresen-
ta plantas de porte ereto, colmos gros-
sos, perfilhos basais e florescimento tar-
dio. Os mais comuns sdo piracicaba,
uruckwona e guacu. No grupo merker,
comum e pinda, os cultivares siio de me-
nor porte, colmos finos, folhas finas, flo-
rescimento intermedidrio e touceiras
abertas. Os hibridos resultam dos cru-
zamentos entre espécies.

Os cultivares dos grupos cameroon
e napier tém sido indicados para corte e
os dos grupos merker e ando, para pas-
tagens. A melhor maneira de plantar €
através de mudas enraizadas, prove-
nientes da divisao de touceiras, por col-
mos inteiros, colmos fracionados em es-
tacas de trés a quatro gemas e pedagos
de colmos enraizados. O uso de semen-
tes tem pouca viabilidade, e alguns cul-
tivares produzem pequenas quantidades
de sementes ou germinacdo de baixa
qualidade. O melhor periodo para plan-
tio € no inicio das chuvas de verdo até
dezembro. O espagamento pode variar,
dependendo das condic¢des climdticas da
regido, do método de plantio (leiras ou
sulcos), do tipo de solo e da finalidade
da cultura (corte ou pastejo).

Outro pesquisador incentivador do

capim elegante € o professor Herbert Vi-
lela, da Universidade Federal de Uber-
landia/MG, que vem trabalhando com a
propagacdo do hibrido paraiso, com boa
aceitacido em todo o pais, na dieta de bo-
vinos e no plantio por sementes. Segun-
do Vilela, o capim elefante paraiso é ex-
celente na formagio de silagem, e o cus-
to é baixo em relacio a outras culturas,
embora suscetivel a cigarrinha. Ele ob-
serva que as vantagens sio: menor cus-
to de formacio, plantio por sementes,
planta perene, tolera temperaturas bai-
xas, alto valor nutritivo (19% de protei-
na bruta e 70% de fibra em detergente
neutro), alta produciio de matéria seca
(40 t/ha em quatro cortes) e alta palati-
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Pesquisador Herbert Vilela, em lavoura de MG

bilidade. Ele explica que os custos es-
tao diretamente relacionados com a fer-
tilidade natural do solo onde se preten-
de estabelecer a cultura.

Em suas pesquisas a campo, 0 pro-
fessor Vilela obteve produtividade des-
de 81 toneladas por hectare de matéria
natural de capim elefante paraiso (equi-
valente a 30 toneladas de matéria seca
por hectare, utilizando 5% de polpa ci-
trica) até 135 toneladas de matéria na-
tural por hectare (50 toneladas de maté-
ria seca). O custo total de implantacdo
ficou em R$ 3.369.66 por hectare, para
a producdo de 135 toneladas de matéria
natural, incluindo irrigacio, colheita e
silagem, polpa citrica e custo de implan-
tacdo anual. O custo total da tonelada/
ano ficou em R$ 17,55.
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arece que os maus momentos gerados
pela crise sanitdria na Europa comegcam
a se converter, lentamente, em uma fon-
te de oportunidade para a Argentina. Recen-
temente, chegaram ao pais executivos da em-
presa Block House, proprietiria de uma ca-
deia de 35 hotéis e restaurantes em diversas
cidades da Alemanha. Eles observaram todo
o processo de producio de carne bovina, visi-
tando campos nas provincias de Buenos Ai-
res e Santa Fé, além dos frigorificos. Depois,
visitaram a Argentina 30 jornalistas alemées
especializados, cuja missdo era avaliar a me-
todologia de criacdo, engorde e abate de gado
no pais. As noticias indicam ainda que os pre-
cos de corte argentinos estdo comecgando uma
lenta recuperacido e estdo, em média, a
US$ 5.800 a tonelada, diante dos US$ 4 mil/t
que foram pagos no pior momento da crise da
vaca louca.

De um total de 28 mil toneladas, 18 mil ja
foram embarcadas, e se estima que o resto serd
enviado até maio. Apesar do golpe sofrido, os

iImprocedente

A Argentina enviou ao governo dos Esta-
dos Unidos uma comunicacdo comprovando
que ndo existem subsidios nas exportac¢des de
mel. O sécio majoritdrio do Nafta se encontra
levando a cabo uma investigacio originada em
dentincias de subsidios e dumping por parte
dos exportadores argentinos no ano passado.
Em conseqiiéncia disso, a Secretaria de Agri-
cultura, Pecudria, Pesca e Alimentacdo apre-
sentou um trabalho realizado pela consultora
Ecolatina. A conclusio foi de que “estd de-
monstrado que ndo houve préticas de subsi-
dio, ja que a incidéncia total dos impostos in-
diretos € coerente com as taxas vigentes”. Para
a Argentina, estd em jogo um negdcio de
US$ 100 milhdes.

sileiro.

frigorificos argentinos comegam a ver uma luz

Neficias da Argenting Mercado

Alemanha observa carne argentina

no final do tinel. Ainda hi receio de consu-

mir carne bovina, mas estdo vendo que o ris-
co humano é, atualmente, uma questio eu-

ropéia.

T

Acordo com o Brasil

O diretor nacional de mercado de ali-
mentos agricolas da Secretaria da Agri-
cultura argentina, Gustavo Idigoras, as-
segurou que “‘é iminente o acordo de
precos com o Brasil no que se refere a
licteos, e a idéia é acertar um prego mi-
nimo fixado previamente a partir do
boletim do USDA. Em principio, ndo
poderia ingressar leite em p6 abaixo de
US$ 1.900 a tonelada. De todo modo, a
Argentina deve ter alguma vantagem tri-
butaria, superior ao que possui a Unido
Européia, a Austrilia e a Nova Zeldn-
dia, seus principais concorrentes.

—_—

Crescem as exportacies de aves

As exportagdes avicolas registraram um incremento de
11% no volume e de 22% em valor em comparagdo aos dez
primeiros meses do ano passado em relagdo ao mesmo peri-
odo de 1999. Foram superadas as 22 mil toneladas despacha-
das para o exterior com um ingresso de US$ 14 milhdes. Os
principais produtos exportados foram as garras, com 53%
do total, principalmente para a China, a Africa do Sul e Hong
Kong. Em contrapartida, as importacdes cairam 17% em vo-
lume e 23% em valor, ficando em torno de 35 mil toneladas.
A queda do ingresso de produtos externos se tornou osten-
siva a partir da aplicagdo de novas tarifas para o frango bra-

Fotos: A Granja
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TRIGO

Estimativas argentinas indi-
cam uma importante redugdo
no plantio para a préxima sa-
fra nos Estados Unidos e na
Unido Européia, com uma que-
da por volta de 4%. Isso gera
uma previsdo alta de prego a
médio prazo. A produgdo ar-
gentina ficaria ao redor de 16
milhdes de toneladas, com um
saldo exportdvel de 5 milhdes.

SOJA

Devido as boas condigdes
climdticas durante a safra, a
produgio sul-americana pode-
ria rondar os 63 milhdes de
toneladas, com as cotizagdes
da oleaginosa permanecendo
em niveis relativamente bai-
X0s. Além disso, os estoques
estdo sendo mantidos em ni-
veis altos, enquanto a deman-
da européia de farinha de s0ja
n3o serd tdo importante cOMO
se pensava anteriormente-

NOVILHO

Os precos do noVIIEIO a
campo continuam em NIVeIs
Sustentaveis, e a situagao fi-
nanceira dos fazendeiros ar
gentinos tem melhorad® leve-
mente. Isso tem geradO uma
menor oferta, situagdo qu¢ P?“
derd se prolongar até este M®S
de mar¢o. O mercado interno
€ 0 consumo se mantém firme,
Porém os frigorificos exporta-
dores lutam para sair da sua
crise financeira.

LEITE

O mercado de leite Pe™2-
nece estdvel, embora n0S PO
Ximos meses comegard 2 '4°
esperada recuperagao doS Pr®
¢os. COﬂfOIme al gumas previ-
s0es, os valores poderiam -
€ar, 1o préximo inverno: M
torno de US$ 0,19.
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um assunto que, acreditava, jd esta-

va definitivamente encerrado, apds
sentenca definitiva no STJ: o instituto da
Reserva Legal, inserido na Lei 4.771/65
(Cddigo Florestal) pela Lei 7.803/89, du-
rante o governo Collor. Esse instituto de-
terminava que 20% de cada propriedade
rural deveria ser averbada como reserva flo-
restal. No entanto, o artigo 2° da Lei 7.803/
89 determinava a necessidade de regula-
mentagdo para sua vigéncia, o que nunca
ocorreu. O poder Executivo deve ter tido o
bom senso de ver que tal procedimento se-
ria inconstitucional, na medida em que nao
previa uma devida indenizacio, como de-
termina a prépria Constitui¢do Federal, nos
casos em que o poder piiblico faz restri-
¢oes ao uso da propriedade.

Essa “mera formalidade burocratica”
nao foi empecilho para que os ‘ecohisté-
Ticos’ e os incautos de boa ou ma-fé pas-
sassem a exigir dos agricultores o cum-
primento de uma medida inaplicavel, pela
falta de regulamentagiio, e inconstitucio-
nal, por ser confiscatéria. Muitos agricul-
tores, talvez mal defendidos, foram obri-
gados a averbar & “margem da matricula
no Cartério de Registro de Iméveis”, como
mandava a esdrixula lei.

Com o passar do tempo, nio sé as de-
feSE‘iS melhoraram como os Tribunais Su-
periores passaram a sentenciar pela ina-
plicabilidade e inconstitucionalidade da
Lei 7.803/89. Muito contribuiu para o
novo entendimento um parecer exarado
pelo insigne Professor Miguel Reale.

d Entretanto, 0s ‘ecohistéricos’ de plan-
tao ja haviam criado outro dispositivo,
naplicével e inconstitucional, que também
deveria ser objeto de normatizag@o pelo
IB{\MA: oartigo 99 da Lei 8.171/89. Esse
artigo determinava que as Reservas Le-
gais fossem reflorestadas no prazo de 30
anos, com custas absorvidas exclusiva-
mente pelo setor agricola. No entanto, sem
que tivesse sido regulamentado, agricul-
tores foram novamente processados pela
oprlgagﬁo de reflorestar, s6 que dessa vez
diversas sentengas deram-lhes ganho de
causa. Perdendo apés diversas tentativas,
0 poder piiblico federal, pela Medida Pro-
visoria 1.736-31, revogou a senil obriga-
toriedade, dando certo descanso ao setor
agricola. Cheguei a comentar, em artigos
publicados nesta revista, aquelas vit6rias

l nfelizmente, devo voltar a comentar

como se definitivas fossem, mas uma nova
Medida Proviséria, de nimero 2.080-58,
tornou a obrigar a averbacgio e a recom-
posicdo da mesma no prazo de 30 anos,
1/10 a cada trés anos.

Além disso, tomamos conhecimento
que o presidente Fernando Henrique en-
viou ao Congresso Nacional o Projeto de
Lei 3.172/2000, que determina que seja
considerada infrac@o administrativa o nao-
cumprimento das disposicdes inseridas
pela Medida Provisoria supracitada, con-
tidas nos incisos I, II, IIT ou I'V do artigo
16, que sdo: deixar de averbar a Reserva
Legal, deixar de recompor a mesma Re-
serva Legal pelo prazo de, no minimo,
1/10 a cada trés anos. Ocorre que esses
dispositivos passaram a fazer parte da Lei
4.771, por alteragdo imposta por medida
proviséria que poderd ou ndo ser conver-
tida em lei. Caso a medida proviséria nio
seja convertida em lei e tal projeto tenha
sido aprovado, mais uma vez haverd gran-
de confusdo juridica, instalando-se incer-
tezas e insegurancas aos agricultores.

Dessa forma, entendemos que o Pro-
jeto de Lei 3.172/2000, de 02/06/00, nao
pode ser aprovado, pois novamente prevé
a pritica de atos confiscatérios sem que
haja devida indenizacfo, transferindo ao
agricultor um 6nus que é da Unido, jd que
o artigo 225, § 1°, inciso I da Constitui-
¢do Federal, atribui ao poder piblico a in-
cumbéncia de “preservar e restaurar 0s
processos ecolégicos essenciais € prover
0 manejo ecoldgico das espécies e ecos-
sistemas”. Se nosso governante pretende
transferir ao agricultor tal incumbéncia,
deverd fazé-lo indenizando-o pela restri-
¢do ao uso de 4drea particular e para que
possa, sem prejuizo, arcar com 0s gastos
do reflorestamento pretendido.

Entendo que as liderangas agricolas
devam procurar seus deputados federais
para exigir a ndo-aprovacdo do texto. A
agricultura, como todas as atividades hu-
manas, merece planejamento adequado e
nio pode ser tratada como atividade de
segunda classe. S6 o Cdédigo Florestal,
neste governo, sofreu 58 edicoes de me-
didas provisérias; essas, como se sabe, po-
dem, apés 30 dias, ser reeditadas, revoga-
das ou convertidas em lei. Quem pode ter
s0ssego para trabalhar, gerar empregos e
pagar impostos com esta bagunga gene-
ralizada? Fd



PD organico comeca a ser
praticado no Brasil

as proximas décadas, duas técni-

cas de produg@o agricola em pe-

quena propriedade devem crescer

no Brasil: o plantio direto e a agricultura
orginica. Fatores ambientais, econdmi-
cos e soclais apontam para uma agricul-
tura mais equilibrada ecologicamente e
sustentdvel economicamente. O cresci-
mento da agricultura orginica entre
produtores brasileiros, em especial na
horticultura, estd colaborando para a
adocd@o do plantio direto nas unidades
familiares de produg@o. Nessas proprie-
dades, a técnica de cultivo com a manu-
tengdo da palhada sobre o solo passa a
ser desenvolvida sob o conceito de or-
ginico no controle de pragas e doengas.
A tecnologia do plantio direto na pe-
quena propriedade ndo é nova. Desde o
inicio da década de 90, pesquisadores e
extensionistas de institutos agricolas de
varios Estados tém trabalhado no desen-
volvimento de mdquinas e equipamentos
de trag@o animal e manual para cultivo de
lavouras, principalmente milho, feijdo e

Movidos pelo principio
de uma agricultura
mais equilibrada
ecologicamente,
horticultores
paranaenses estio
conseguindo bons
resultados em dreas de
producdo familiar

Texto e fotos: Emerson Urizzi Cervi

arroz, sobre palhada em pequenas exten-
soes. Na safra 1998/99, s6 no Parand fo-
ram 69.017 hectares de plantio direto por
tracdo animal. Em Santa Catarina, onde
ha um nimero maior de unidades famili-
ares de producio, a drea ficou em 81.650

hectares na mesma safra, segundo levan-
tamento da Federacdo Brasileira de Plan-
tio Direto na Palha (Febrapdp).

Em média, esses agricultores cultivam
entre cinco e 20 hectares de lavouras de
grios. Mas existem propriedades meno-
res ainda, que variam de um a seis hecta-
res de drea produtiva na grande maioria,
onde a produg¢do de grios € invidvel por
falta de escala. A opcao € plantar horta-
licas. Entre esses pequenos agricultores,
o plantio direto sempre teve mais difi-
culdade em se difundir. O mito da com-
pactagdo do solo e da maior dificuldade
em manejar as hortalicas na palhada ain-

a é uma barreira.

Horticultores que aderiram a produ-
¢ao orgénica estdao derrubando esses mi-
tos e iniciando o cultivo de hortalicas em
plantio direto para escala comercial. Uma
das principais recomendacdes técnicas €
fazer periodicamente a adubacio verde
(cultivo de espécie com finalidade exclu-
siva de fornecer matéria orgénica e nu-
trientes para a cultura subseqiiente) an-

"Compadre, -e‘l
produgdo e
inspiracdo sdo
os me
frutos da terra.

hores .

N Serrana

FERTILIZANTES

Ao lado de quem produz
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tes de transplantar a espécie principal.
Pelo sistema convencional, os produto-
res incorporam a matéria verde antes de
fazer os canteiros.

Alguns horticultores estdo dispensan-
do essa etapa da produgdo e transplan-
tam as espécies diretamente sobre a pa-
lhada. Nilceu Joao Motim, 40 anos, pro-
dutor orgénico no municipio de Colom-
bo (4rea metropolitana de Curitiba), foi
um dos primeiros da regido a utilizar o
plantio direto em horticultura. Ele é cer-
tificado pelo Instituto de Biodinimica
(IBD) como produtor orgdnico ha cinco
anos. Jd experimentou a técnica do plan-
tio direto orgénico em alface americana
e brécolis de cabeca entre as lavouras
anuais. As parreiras de uva e chuchu da
propriedade de Motim sdo manejadas em
plantio direto, desde 1996. As principais
espécies utilizadas como cobertura do
solo por Nilceu siio a aveia e a ervilhaca.
“Nos casos da alface e do brécolis, eu
fiz uma experiéncia com o plantio direto
no inverno passado e consegui bons re-
sultados”, diz. “Com a uva e o chuchu,
s6 faco plantio direto hé cinco anos e ndo
volto mais para o convencional”, com-
plementa.

Entre as vantagens do plantio direto
citadas pelo produtor estdo a dispensa da
capina, o que reduz a necessidade de
mao-de-obra. Ele possui uma drea de sete
hectares cultivados com vdrias espécies
de hortalicas. Nela trabalham Nilceu, o
sécio dele, Roberto Lazaroto, e dois aju-
dantes. “*Se ainda estivéssemos no siste-
ma convencional, seria necessario termos
mais umas quatro pessoas em algumas
épocas do ano para a capina e a aplica-
cdo de defensivos agricolas.” A estima-
tiva é que, dependendo da drea, seja pos-
sivel uma reducao de até 50% da neces-
sidade de mao-de-obra na propriedade,
na média do ano.

Além disso, com o PD, o produtor tem
menores riscos de perdas em periodos de
estiagem. “Também ficou clara uma re-
dugio da erosdo do solo em periodos de
muita chuva”, afirma. Algumas dreas de
cultivo de hortalicas na propriedade de
Motim apresentam acentuado declive.
Sem protecgdo, a enxurr‘ada causa sérios
prejuizos a camada fértil do solo.

No primeiro ano de plantio direto com
alface americana e brocolis, o produtor
transplantou as mudas direto sobre a pa-
lhada de aveia, no més de agosto. “A
gente fazia as covas com o dedo, colo-
cava a muda 14, e pronto, estava feito o
transplante”, conta. A produ_tividade por
area, diz Motim, ficou préxima da obti-
da pelo sistema convencional. O bene-
ficio foi a menor necessidade de mio-
de-obra para preparo do solo. No inver-
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no deste ano, ele
pretende ampliar
a drea de cultivo
por plantio direto,
sem a incorpora-
cdo da cobertura
verde. “Ainda nédo
existem muitos
produtores usan-
do esse sistema,
mas eu acredito
que a agricultura
organica vai ter-
minar levando
muita gente para o
plantio direto.”
Todas as reco-
mendagdes técni-
cas do sistema con-
vencional sfo
mantidas na horti-
cultura por plantio
direto. Epoca de
plantio ou trans-
plante, adubag@o (convencional ou orgé-
nica) e tratos culturais devem ser os mes-
mos. Segundo o engenheiro agronomo
Arfélio Cagnini, do Colégio Agricola
Getilio Vargas, de Palmeira/PR, onde se
faz plantio direto em hortalicas hé alguns
anos, nas primeiras safras a produgio ten-
de a ser a mesma do sistema convencio-
nal. Depois de algum tempo, a produtivi-
dade chega a aumentar em até 30%. Isso
porque o terreno tem de passar por um
periodo de adaptag¢@o a nova tecnologia.
O principal cuidado que o horticultor deve

ter na hora de fazer plantio direto em sua
propriedade, seja pelo sistema convencio-
nal ou pelo orgénico, é ndo usar como
cobertura morta plantas da mesma espé-
cie que a lavoura principal. Assim, € pos-
sivel evitar a transferéncia de doengas da
palhada para as hortaligas.

Se na alface e no brécolis o plantio
direto ainda é uma experiéncia na pro-
priedade de Nilceu Motim, o sistema ji
estd consolidado na producdo de uva e
chuchu orgénicos. H4 quatro anos, uma
parreira de quase meio hectare de uvas




néo tem o solo revolvido. Entre os me-
ses de marco e abril, o produtor semeia
aveia em consdrcio com triticale sob o
parreiral. Durante todo o inverno, a co-
bertura se desenvolve. Quando o produ-
tor vai fazer a poda da parreira, no més
de agosto, aproveita e faz a rogagem ou
o tombamento das espécies em cobertu-
ra. A matéria morta vai proteger o solo
durante a colheita. No ano seguinte,
Motim repete a pratica. “Quando eu usa-
va o sistema convencional, essa parreira
produzia cerca de 500 quilos de uva por
ano, hoje, com a producfo orgénica e a
cobertura do plantio direto, houve uma
melhoria da fertilidade do solo e a pro-
dugdo chega a 4 mil quilos da fruta na
mesma drea”, garante. Toda a producgio
de uvas da propriedade € transformada
em vinho e vendida em municipios da re-
gifo metropolitana de Curitiba.

O crescimento da produtividade é
acompanhado pela redugio dos custos de
produgdo. Um defensivo orgidnico como
a calda bordalesa (a base de sulfato de
enxofre) custa cerca de 3% do valor do
produto quimico similar.

Nas dreas de cultivo de chuchu, a téc-
nica se repete. A cobertura é consorcia-
da entre aveia e ervilhaca no inverno. O
periodo de colheita de chuchu na regido
se estende de dezembro a junho. No pico
da produgdo, o agricultor orginico con-
segue colher cerca de 15 caixas por hec-
tare. No sistema convencional, essa pro-
ducdo cai a cinco caixas, afirma Motim.

A recomendac@o técnica para o hor-

ticultor que pretende entrar no plantio
direto é iniciar com espécies de crucife-
ras e folhosas em geral, tais como repo-
lho, brécolis, pepino, pimentdo, alface,
abobrinha, repolho e outras. As hortali-
cas de solo, como cenoura ou rabanete,
devem ser implantadas no sistema depois
de pelo menos trés anos de plantio dire-
to. Antes disso, pode haver baixas pro-
dutividades devido a reduzida quantidade
de palhada na 4rea e a possivel compac-
tacdo da camada superficial do solo.

Associacgio

Nilceu Motim faz parte da Associa-
¢do de Produtores Agricolas de Colom-
bo (Apac). Atualmente, cerca de 40% dos
associados da Apac sdo produtores or-
génicos. A entidade faz uma qsc_ala Ele
producdo e organiza a comercializacdo
dos produtos para grandes redes de su-
permercados do Parand, de .SEO Paulo e
do Rio Grande do Sul. Com 1ss0, 0s agri-
cultores orginicos conseguern obt?r pre-
cos cerca de 30% acima dg que € pago
pelo produto convencional. “Jd consegui-
mos pregos melhores por prqdutos orgé-
nicos, mas hoje, com a dlfusao da tecno-
logia, a oferta tem crescido bastagte, e
isso faz os precos se equilibrarem.

De acordo com o presidente da Apac,
José Nicacio Strapasson, a associagao
comercializa cerca de 60 toneladas de
hortifritis organicos por més. S6 em de-
zembro, as vendas somaram RS 8“0 mll.
“A procura pelos hortifritis orgénicos
tem crescido acima da produgao.”

Um estudo divulgado pelo Instituto
Agrondmico do Parand (IapaAr).mostra
que a venda de produtos 0rganicos no
Brasil praticamente dobrou entre 1999 ¢
2000. O volume comercializado ficou
préximo de R$ 30 milhoes no ano passa-
do. O Parand é o Estado com maior nu-
mero de produtores certificados pelo IBD
e o que apresenta um dos maiores cresci-
mentos. Ele passou de 1.200 na safra de
1998/99 para 2.400 na safra 1999/00. Isso
representa cerca de metade dos produto-
res de todo o pais. ‘

Segundo pesquisa de Moacir Dalrot,
do Iapar, a drea certificada como agricul-
tura orginica no Brasil estd proxima de
100 mil hectares. No inicio da década de
90, o crescimento anual da drea estava
na ordem de 10%. Nos tltimos trés anos,

Motim (ao fundo) e o sécio Lazaroto
verificam in loco os ganhos obtidos na
colheita de brécolis

o acréscimo anual ficou préximo de
50%. Nos paises da Unido Européia e nos
Estados Unidos, essa taxa estd préxima
de 30% ao ano. B3

Nematodides

utro beneficio obtido pelo horticul-

tor que alia a agricultura orgdnica
ao plantio direto é a possibilidade de
controle dos nematdides de solo que ata-
cam as raizes das hortalicas. Essa é uma
das principais pragas da horticultura
brasileira. O nematéide hospeda-se no
sistema radicular das plantas, impedin-
do a absorg¢ao de nutrientes, o que inter-
fere no crescimento e na produtividade
das dreas. Esse verme de solo é dissemi-
nado principalmente pela movimentagao
de solo durante a aracdo e a gradagem.
Fazendo a rotacao de coberturas verdes,
é possivel controlar a praga. A crotald-
ria, uma das coberturas verdes, tem efei-
to nematicida comprovado e pode entrar
em um consorciamento.

Depois de instalados em determina-
da drea, é quase impossivel exterminar
os nematdides. O produtor precisa apren-
der a conviver com a praga. Usando as
coberturas de solo, que ajudam a redu-
zir os efeitos nocivos do verme de solo
na lavoura principal, € possivel voltar a
ter boa produtividade. “No meu parrei-
ral, tem uma praga de solo chamada pé-
rola, que atrapalhava”, lembra Motim,
“mas, desde que comecei a usar a cober-
tura verde a terra ficou com mais maté-
ria orgdnica e a producdo de uvas cres-
ceu”. Quando o horticultor ndo conhece
os sintomas de ataque de nematdide e

percebe uma queda de produtividade, ele
costuma aumentar a quantidade de adu-
bo nas culturas. Essa medida, além de
encarecer a producdo, ndo combate a
causa real das perdas de produtividade.

Como prevencdo contra a praga, 0
produtor deve evitar a entrada de mdqui-
nas e implementos de outras regioes em
sua propriedade. A terra trazida por és-
ses equipamentos pode conter nematéi-
des. Sementes sem controle de qualida-
de, produzidas em regioes com incidén-
cia de nematdide, também disseminam a
praga. A rotacdo de culturas ¢ outra me-
dida que reduz as perdas causadas pelo
nematoide.

O plantio direto em hortali¢as tam-
bém contribui para a reducdo de algu-
mas doencas fiingicas que reduzem o va-
lor comercial das folhas das plantas.
Muitas dessas doengas séo transmitidas
do solo para a planta. A disseminacdo
delas se dd através de esporos dos fun-
£0s que sdo transportados pelas enxur-

radas. Com a protecdo da cobertura
morta, deixam de existir as enxurradas,
e o solo ndo respinga mais nas plantas
quando chove. Assim, a capacidade de
difusdo das doengas fica muito reduzida.
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Carlos Alberto Widonsck
*Artigo redigido com dados

disponiveis até 16/02/2001

producdo mundial de

acticar na safra 2000/
2001, segundo o udltimo re-
latério da Organizacao In-
ternacional do Actcar
(OIA), devera ficar por vol-
ta de 130 milhdes de tone-
ladas, cerca de 1 milhfo de
toneladas a menos que o re-
latério anterior. Apesar dis-
so, o mercado mundial pa-
rece estar ofertado a julgar
pelos precos praticados nas
principais bolsas internacio-
nais. Compradores como
Ruissia e China estdo fora do
mercado; enquanto isso, pe-
quenas compras efetuadas
por paises como Siria, Ird e
Indonésia ddo uma certa
sustentaciio aos precos, mes-
mo assim, ndo impedindo a
depreciacdo da commodity.
Na BM&F, o comportamen-
to dos precos do acticar nao
poderia ser diferente, todos
o0s vencimentos cairam, sen-
do as maiores baixas nos

meses mais curtos (vide gra-
fico). Segundo a Organizacio
de Plantadores de Cana do Es-
tado de Sdo Paulo (Orplana),
os estudos para execugio de
operagdes de tolling, que é a
troca de matéria-prima (cana)
contra produto (acticar e il-
cool) estio bem adiantados.
Talvez ai seja uma maneira in-
teressante de se usar os mer-
cados futuros da BM&F para
precificagdo desses produtos.
A Petrobras vem obtendo su-
cesso em suas intervencdes,
via leildes de compra e ven-
da, no mercado de ilcool,
monitorando o mercado. No
tultimo leildao ocorrido no dia
9/02, as usinas do Nordeste
ndo tiveram interesse em ven-
der dlcool anidro para o go-
verno, devido aos baixos pre-
¢os oferecidos. Em vista des-
ses movimentos, os pregos
cairam tanto no mercado a
vista como nos vencimentos
futuros, sinalizando, talvez,
uma entressafra tranqiiila em
termos de abastecimento.
Nos contratos com venci-
mento em maio e outubro (sa-

Fabiana S. Perobelli
*Artigo redigido com dados

disponiveis até 16/02/01

O indicador de pregos do
algoddao em pluma

Esalg/BM&F continuou na
tendéncia de queda inicia-
da no més de janeiro. O
mercado interno segue len-
to, as fiacdes ainda nio ini-
ciaram as compras e algu-
mas ji se encontram abas-
tecidas e em condicdes de
espera pela entrada das sa-
fras antecipadas de Parand,
Sdo Paulo e Minas Gerais.
Com a antecipacdo da co-
lheita nesses Estados, as
fiagoes poderdo adquirir o

a']godﬁo a um prego compe-
titivo.

O Comité Consultivo In-
ternacional do Algodio
(ICAC) divulgou, em seu re-
cente relatério sobre a oferta
e a demanda mundial, uma re-
visdo do relatério anterior e
as expectativas de pregos para
as safras 2000/01 e 2001/02,
que sdo de US$ 0,65/Ip e
US$ 0,71/1p, respectivamente.

OIA divulga novo relatorio

Mercado interno segue lento

fra), os precos giram em tormo
de R$ 700,00/m* e R$ 610,00/

m? respectivamente, como
pode ser visto no grafico.
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A atuacao do governo

Luiz Claudio Caffagni
*Artigo redigido com dados
disponiveis até 16/02/01

q expectativa de produ-
¢do de milho da safra

de verdo continua sendo de
34,6 milhdes de toneladas.
A safrinha, porém, ainda
estd indefinida, uma vez
que os precos futuros apre-
sentaram fortes quedas. Em
15/02, o mercado futuro
de milho na BM&F fe-
chou a US$ 4,70/sc para o
vencimento setembro/01,
USS$ 4,77/sc para novem-
bro/01 e US$ 6,10/sc para
janeiro de 2002. Segundo
informacgdes dos locais de
produgdo, regides do QOeste
da BA, Norte do Tridngulo
Mineiro e MT estdo apre-
sentando déficits hidricos,
com falta de chuvas de mais
de 20 dias. Em 15/02, o go-
verno reali-
zou leilGes
de opgoes de
venda para
vencimento
em 1/10/01,
sinalizando 520
R$ 9,51/sc med

ussisc
w
8

do Sul do pais e de Sdo Pau-
lo. Evidentemente, os lotes de
Goids foram muito concorridos
com o prémio subindo de
R$ 0,048/sc para RS 0,84/sc.
O leildo de PEP realizado no
mesmo dia contemplou GO e
DF, sendo que o primeiro lote
de 45 mil toneladas foi desti-
nado as regides NO e NE, e o
prémio ficou inalterado em
R$ 2,07/sc, ou seja, foram ne-
gociados apenas 29.897 tone-
ladas.

Com relaciio ao mercado
de frango, as exportagoes con-
tinuam aquecidas, levadas pelo
aumento da demanda européia,
refletindo em aumento de pro-
dugdo. Note que a conquista de
novos clientes gerada pela al-
teraciio de hdbitos alimentares
dos paises que passam pelo
temor da “‘vaca louca” pode vir
a equilibrar o mercado do mi-
lho na entressafra.

Mai1/BM&F %

para Goids e sl e e
R$ 9,77/SC .;p » H
nos Estados

& A N » Y Y N N
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Em pauta, a retencao

Sérgio Beczkowski
*Artigo redigido com dados
disponiveis até 16/02/01

mercado de café tem

sido marcado, apés su-
cessivas baixas, por uma cer-
ta estabilidade nas cotagdes,
tanto em S3o Paulo, onde o
mercado base mar¢o/01 tem
se fixado no patamar de
US$ 70,00/saca (15/02),
quanto em Nova Jorque, em
torno de US$¢ 62,00/1b para
amesma base. A retenc¢io tem
sido o principal assunto da
pauta cafeeira. Essa retencgio
obviamente ndo surtiu os efei-
tos desejados de alta, porém
parte dos setores da produgdo
e da exportagdo é favoravel a
manuten¢do do sistema. O
mercado fisico também tem
mostrado uma certa estabili-
dade com a Bica Corrida
Tipo 6 sendo cotada a

R$ 125,00/saca, a Rio Tipo 7

102

aR$ 104,00/saca e o Conil-
lon Tipo 7 a R$ 82,00/saca
(dados de 15/02). No ambi-
to da BM&F, tem sido nota-
do um crescimento bem
acentuado no mercado de
opgdes de compra e de ven-
da de café, atingindo a mar-
ca de 300 mil sacas de con-
tratos em aberto nas duas
modalidades. Em 22/01, a
BM&F teve a oportunidade
de apresentar a uma seleta
platéia de torrefadores e rra-
ders europeus as vantagens
de fixar o prego de suas
compras de café brasileiro
na BM&F, ao invés de Nova
Torque, eliminando o risco
do diferencial (diferenca de
qualidade entre as bolsas).

Esse evento foi promovido
pela CECAFE e teve a pre-
senca do ministro da Agri-
cultura e Abastecimento
Marcus Vinicius Pratini de
Moraes.

Leia em abril na revista__

N
A
€

OS ENTRAVES

W Alternativas para NO ESCOAMENTO
a safra de inverno DA PRODUCAO
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*Artigo redigido com dados
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m 12 de fevereiro, a se-

mana iniciou-se sob a
influéncia negativa de chu-
vas recentes, beneficiando
regides argentinas afetadas
por déficit hidrico. Em nos-
so pafs, existe a expectati-
va de alta produtividade
média, ja tendo sido inicia-
da a colheita de soja preco-
ce em algumas 4dreas de
plantio. Esses fatos ensejam
consenso no sentido de que
as safras na América do Sul
apresentam condigdes quase
ideais. Em 13 de fevereiro, a
firma norte-americana de
previsdo de safras, Sparks,
projetou em 36,5 milhdes de

toneladas a safra nacional.
Esse niimero supera em um
milhdo de toneladas a estima-
tiva divulgada no relatério de
fevereiro do Departamento
de Agricultura dos EUA
(USDA). A esperada magni-
tude das safras do Mercosul
tem motivado a tendéncia ca-
dente dos precos internacio-
nais, desde dezembro passa-
do (vide grafico). Suscita
preocupagdes adicionais para
0s sojicultores sul-america-
nos o relatério recém-divul-
gado pelo érgio de pesquisa
denominado Food and Agri-
cultural Policy Research Ins-
titute. Aquela organizagio
prevé que o plantio de prima-
vera nos EUA abranger4 drea
de 75,9 milhdes de acres, o
equivalente a 30,7 milhdes de

Reflexos da
vaca louca

Fabiana S. Perobelli
*Artigo redigido com dados
disponiveis até 16/02/01

mercado de boi gordo

ficou agitado no més
de fevereiro, em funcdo do
boicote do Nafta (Estados
Unidos, Canadéd e México)
as importacdes de carne bo-
vina do Brasil. Entre 5 ¢ 7
de fevereiro, o mercado fi-
sico realizou poucos nego-
cios, com pecuaristas e fri-
gorificos aguardando uma
defini¢@o do quadro interna-
cional. Como reflexo, os
precos no fisico recuaram.
Houve uma reversdo da ten-
déncia de queda entre 12 e
15 de fevereiro. Tal reversao
deve-se ao fato de o merca-
do ter entendido o embargo
canadense como sendo uma
retaliacdo politica. Além
disso, o principal mercado
consumidor de carne in na-

BOI GORDO

tura brasileira é o europeu,
que ndo aderiu ao embargo.
Com relagdo 4 demanda
por carne no atacado, nota-se
uma pequena melhora ji ex-
pressa nos precos dos cortes.
O traseiro foi negociado em
Sdo Paulo, em 15/02, a
RS 3,20/kg e o dianteiro, a
R$ 1,90/kg. Em 31/01, esses
precos eram respectivamente
de RS 3,10/kg e RS 1,80/kg.
A grande apreensio do
mercado segue em relagiio a
liberagdo do transito de ani-
mais da zona tampio, como
Mato Grosso do Sul, para os
Estados ja declarados livres
de febre aftosa, como Sio
Paulo. A liberagdo foi ante-
ci;_)ada, mas somente para
animais cujo destino é o aba-
te em frigorificos. Até o mo-
mento, verificou-se uma ele-
vagdo dos precos em algumas
pracas no Mato Grosso do
Sul, e ndo houve a ocorrén-
cia de queda de precos em
Sdo Paulo, dada a baixa ofer-
ta de animais nesse Estado.

Excesso de oferta é negativo para os precos

11,80
11,28

10,70

§10.15

I

BRASIL

hectares. Se considerada a
produtividade média recente
(afetada pela seca nos Estados
sulinos) de 38,1 bushels por
acre naquele pais, a nova safra

PRECO FUTURO E INDICADOR A VISTA

norte-americana poder4 atin-
gir o recorde de 78,7 milhGes
de toneladas (contra 75,39
milhdes de toneladas colhi-
das no ano 2000).

1% Vencimanto Chicago

9,80

8,06

8,60 -

Indicador a vista
Esalq/BM&F

yFFF

Os vencimentos futuros da
BM&F seguiram a acomoda-
cao do fisico e tiveram alta

PRECOS FUTUROS E INDICADOR A VISTA

entre os dias 12 e 15 de fe-
vereiro, como pode ser no-
tado no grafico.

A Granja

47,30

48,60

Indicador a vista
Esalg/BM&F

Abr1/BM&F
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Novi/BMaF

Out1/BM&F
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Exportadores de soja prevéem
superavit em 2001

A s exportacdes do comple-
xo soja devem gerar neste
ano uma receita da ordem de
USS$ 4,5 bilhdes. Esse niimero
representa um aumento de
7,19 em relacdo ao volume
obtido no ano passado. De
acordo com o presidente da
Associacdo Brasileira das In-
diistrias de Oleos Vegetais (Abiove), Cezar Borges de Souza, o
crescimento da receita do setor € justificado pelo aumento das
exportagdes de soja em grdo. S6 nos ultimos quatro anos, os
embarques sairam do patamar de 3,6 milhdes de toneladas
para 11 milhdes de toneladas. O aumento das exportagdes da
soja em grdo € resultado da Lei Kandir, que acabou com o
regime de aliquotas diferenciadas para o setor, que antes era
de 13% para o grao, 11% para o farelo e 8% para o dleo. A
Abiove sempre alertou sobre a necessidade do fim das tarifas
diferenciadas. Essa prdtica, segundo Borges, resultou no for-
talecimento de mercados como o da Argentina, cujas exporta-
¢oes de farelo nos iltimos quatro anos cresceram 65%, en-
qguanto no Brasil apresentaram queda de 18%. No caso do
oleo de soja, a Argentina vendeu 91% a mais e o Brasil teve
uma queda de 28%. Borges aponta também o problema das
barreiras impostas pelos importadores que querem favorecer
a industrializacdo local, como a China, que tem prote¢do de
5% sobre o farelo e de 112% sobre o dleo.

Clima reduz expectativa de

~ negocios com a maca

Associacdo Brasileira de

Produtores de Macga
(ABPM) estima que neste ano
os embarques da fruta vao
acontecer somente para asse-
gurar espacos jd conquista-
dos no mercado externo,
como Estados Unidos, Nova
Zeldndia e alguns paises da
Europa. Com a quebra veri-
ficada nesta iiltima safra, que
deverd superar a casa dos
35%, as exportacdes ndo de-

verdo superar a fatia de 10%
da producdo. Segundo a
ABPM, para o produtor bra-
sileiro, as exportacdes sdo
apenas um ganho de qualida-
de e uma forma de tornar a
atividade mais rentdvel no
inicio da safra. Santa Catari-
na foi o primeiro Estado a
confirmar os primeiros carre-
gamentos de magd com desti-
no aos portos europeus, com
a negociacdo de 88 mil tone-
ladas pela
Agricola
Fraiburgo.
A expectati-
va é de que
as exporta-
coes da fruta
alcancem
em 2001 cer-
' & ca de US$

_ é 30 milhoes.

A Granja

AEPLERINIEBER®
chega a
Venezuela

grupo gaiicho Kepler

Weber, lider no segmen-
to de armazenagem de grdos
na América Latina, efetuou o
maior contrato de sua histo-
ria para o mercado interna-
cional, com o fornecimento
de equipamentos para arma-
zenagem de cereais num va-
lor aproximado de US$ 10
milhodes. As unidades foram
concebidas para processar
arroz, milho branco e sorgo,

Tudo pronto para a Expochacra 2001

forca da pecudria da Ar-

gentina estard sendo
mostrada em mais uma edi¢cdo
da Expochacra 2001, que
acontece de 15 a 18 de marco,
na Provincia de Santa Fé. As
mais importantes associagoes
de criadores de ragas bovinas
estardo participando da mos-

tra com uma grande quantidade de ventres. Diversas palestras

sendo o milho branco para
consumo humano. A Kepler
Weber fornecerd um total de
92 silos metdlicos, secadores
de cereais, mdquinas de lim-
peza e transportadores distri-
buidos em trés unidades que
totalizardo uma capacidade
de armazenagem de 193.042
toneladas, dotadas de siste-
mas automdticos de controle
de aeracdo e secagem. A
montagem dos equipamentos
que embarcaram no més pas-
sado serd de responsabilida-
de da empresa gaiicha, e o
término estd previsto para
agosto.

]

A Granja

fardo parte da exposicdo, com enfoque nos seguintes temas:
sanidade animal, reproducdo, novilhos terminados, prdticas de
manejo e genética aplicada. Em sorteio pelos espagos realiza-
dos ainda no més de dezembro, foram confirmadas as presen-

cas de 309 empresas do setor agropecudria ao evento.

Banco do

Brasil anun-
ciou a liberacdo
de R$ 4 bilhées
para financiar a
comercializacdo
da safra de verdo.
Para ter acesso a
linha de crédito, o
agricultor precisa
comprovar o de-
pdsito do produto. Segundo o
diretor de Crédito Rural do
Banco do Brasil, Ricardo
Conceicdo, a liberagdo dos
recursos serd automdltica,
com a transformagdo do va-
lor de custeio, que deveria ser
resgatado em uma parcela,
em financiamento da comer-

cializagdo, a ser
quitado em cinco
pagamentos men-
sais. O primeiro
vencimento estd
programado para
30 dias apds a con-
tratagdo. "0 pro-
dutor poderd ope-
rar através de EGF,
AGF ¢ CPR”, in-
formou. O dirigente aconse-
lhou os produtores a nao ven-
der a produgdo 1080 apos a
colheita para evitar 0 avilta-
mento dos pregos. 0' Banco
do Brasil também estd prepa-
rando a liberacdo de verba
para o custeio das lavouras
de inverno.
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Tecnologia reduz toxidade dos defensivos

0 s defensivos agricolas
comercializados hoje

no Brasil estdo apresentan-
do mudangas no seu perfil to-
xicoldgico e ecotoxicoldgico,
com o crescimento da parti-
cipa¢do dos produtos de
classe IV (pouco téxicos) e a
gradativa reducdo dos pro-
dutos classes LII e III. Os
produtos classe IV, que hd

nove anos tinham uma

DEF), Cristiano Simon, afir-
ma que‘“estdo ocorrendo
grandes avangos tecnologi-
cos, aliados a novas técnicas
e equipamentos de aplicagdo,
como resultado da preocupa-
¢do da indiistria em atender
as demandas crescentes da
sociedade”. Segundo ele, an-
tes de lancar um novo pro-

duto, a indistria investe cer-
ca de US$ 120 milhdes em
pesquisa e desenvolvimento
de aproximadamente 180 mil
novas moléculas, das quais
apenas uma atenderd a ex-
pectativa do mercado quan-
to a inovagdo, eficiéncia e
exigéncias toxicoldgicas e
ambientais.

O Instituto Brasileiro de
Frutas (IBRAF) realiza, de
26 a 29 de marco, em Sao
Paulo, a Frutfeira — Feira
Internacional de Frutas, De-
rivados e Afins. O evento
promete ser a vitrine inter-
nacional da producao fruti-
cola brasileira, das tecnolo-
gias de producdo (biotecno-
logia), de pos-colheita (mé-

(¢]] ~
presenca de 13,8% no to- to:iscs(ﬁégica s 1982 e et 2400 todos de conservacdo, pro-
tal do mercado, fecharam | i o | dutos processados), de dis-
o ano 2000 com .24, 9%, - Tm,al — ,,486-(,19026),—;,428,:(100%2, ,’5;31,(199?:),,:55*?(1?9%l 62,3 (22?‘6;!‘_:" Iribuigfio Z logfstica, de co-
enquanto os de classe I, de | Classel  101(208%)  91(194%) 106(20%) 98 (17.6%) 113 (181%) |  mercializacao tradicional e
maigr n:m‘a‘a«:z’e,17 %a?gm de | Classe |l 175 (36%) 157 (33,6%) 159(29.9%) 165 (207%) 174 (27,9%) eletrgr;fca: entre mgms Sefg-
20, % IJa}na . o n o e——— — e et e et e et ’;'_:_':.7_'__‘.:',; res- eira reunir mais e
mesmo periodo. Ssce I VARl SRR CNS RO sl SUCHRR 300 expositores macionais e

O presidente executivo | Classe IV 67 (13.8%) 87 (18,6%) 116(21,9%) 130(234%) 155(48%)  internacionais. Informa-

da Associagcdo Nacional
de Defesa Vegetal (AN-

| Fonte: Sind-aglzom

coes: (11) 223-8766.

A ESALQ/USP promove,

3 o z entre os dias 13 e 15 de mar-

Avanga 0 agronegocio goiano ¢0, 0 VI Simpésio da Cultu-
ra de Feijao Irrigado, em

PR - —  Piracicaba/SP. No encontro

C om 341.289 quiléometros quadrados, 4,5 milhdes de habitantes, dis-
tribuidos em 246 municipios, sendo que 27,4 milhdes de hectares
sdo agricultdveis, Goids se consolida definitivamente como um dos Esta-
dos mais importantes parc o setor, com 60% do PIB estadual provenien-
te da atividade primdria. “E isso o que nos difere dos demais Estados do
Centro-Oeste: industrializamos a nossa produgao”, observou o presi-
dente da Federagdo da Agricultura de Goids (Faeg), Jodo Bosco Umbe-
lino dos Santos. Ao palestrar no 1° Encontro de Agronegdcios para Jor-
nalistas, realizado de 15 a 18 de fevereiro, em Goidnia/GO, o presidente
salientou gque Goids ocupa hoje um lugar de destaque, detendo o primei-
ro lugar no ranking da producdo de tomate industrial e sorgo granifero,

além do segundo lugar na produgdo de leite e no rebanho bovino de corte.

O dirigente salienta que o Estado produz 8,7 milhoes de toneladas de grdos, o que correspon-
de a 10% da produgdo nacional. “Hd 20 anos, nosso Estado plantava apenas arroz de sequeiro
e vivia da pecudria extensiva. Hoje, plantamos soja, algoddo, milho, sorgo, café, cana-de-agiicar,
tomate e até trigo de forma competitiva com outros Estados brasileiros”, afirmou Jodo Bosco.
Salientou, ainda, que Goids apresenta potencialidades para novos investimentos, com disponibi-
lidade de drea, dgua, pesquisa, instrumentos de apoio institucionais e infra-estrutura.

Dia de campo vai expor novas tecnologias

Grandespe Sementes estd

organizando o 4° Gran-
despe Tecno Show, dia de cam-
po que serd realizado em Ta-
pera/RS, nos dias 28 e 29 de
margo. O evento destaca-se
por proporcionar informagées
baseadas em pesquisas e no-
vas tecnologias na drea agri-

cola, que auxiliam e fornecem
alternativas para os agricul-
tores e suas propriedades ru-
rais. No dia de campo, os par-
ticipantes acompanhardo a
exposicéo e as demonstragoes
de novas cultivares de soja,
como da Embrapa, BRS-205,
BRS-133, BRS-153, BRS-154,

e da Coodetec, CD-208, CD-
209 e CD-210. Também esta-
rdo expostas variedades de
milho e inovagades do setor de
mdquinas agricolas.

SEMENTES

A Granja

serdo discutidas as novas
tendéncias e perspectivas de
mercado para a cultura, as
técnicas de melhoramento
do feijoeiro, o manejo da
cultura do feijao, além de
diversos outros aspectos téc-
nicos que envolvem o plan-
tio. Informacées e inscri-
coes podem ser feitas pelo
telefone (19) 422-9197.

A capital baiana vai sediar
neste més o Simpdsio Nacio-
nal do Agronegdcio Café (3°
Agrocafé), entre os dias 12
e 14, no Fiesta Convention
Center. O encontro busca
reunir produtores, indus-
triais, corretores, politicos,
consumidores e interessados
no mercado do café para dis-
cutir e apresentar a socieda-
de a realidade e as novas al-
ternativas para essa ativida-
de econémica. Sdo espera-
dos mais de 700 participan-
tes e 25 expositores. Infor-
magdes: (71) 358-6600.
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cléncm E TECNOLOGIA

Publicacao enfoca substrato para plantas

O livro Substrato para Plantas: a Base da
Produgdo Vegetal em Recipientes foi lancado re-
centemente no 2* Encontro Nacional sobre Subs-
trato para Plantas. O trabalho reproduz as pales-
tras, os painéis e os 13 artigos apresentados na
ocasido, na Universidade Federal do Rio Gran-
de do Sul (UFRGS), como contribui¢des cienti-
ficas. Para caracterizar a situacdo atual do em-
prego de substratos e sua potencial demanda, fo-
ram convidados como painelistas representan-
tes de diversos tipos de segmentos de usudrios,
produtores e técnicos em citricultura, floricultu-
ra, fumicultura, olericultura e florestais. O obje-
tivo foi identificar os avangos e os desafios refe-
rentes a prestagdo de servigo no pais. Entre os
painelistas; destacaram-se extensionistas, pesqui-
sadores e técnicos de empresas piiblicas e pri-
vadas. Maiores informacdes pelo e-mail
atelene @ vortex.ufrgs.br.

Tomate mais
saboroso e duravel

Fotos: Divulgagdo

IAC lanca novos tipos de cana

A Isla Sementes estd disponibilizan-

do no mercado brasileiro as sementes do
tomate hibrido duplo Itapui Sais Vida,
cuja semente € produzida pela empresa
italiana Sais, especializada na produgio
e no melhoramento de sementes de hor-
talicas. O produto promete ser mais sa-
boroso e mais durdvel, com a vantagem
de poder ser armazenado por um tempo
maior do que as outras variedades. O
nome ‘‘duplo’ deve-se a sua aptidiao
para o plantio tanto em estufas quanto
ao ar livre. A nova variedade pode ser
colhida madura ou no estidgio em que
estd passando do verde para o vermelho
e € apropriada para o cultivo em todas
as regides do Brasil.

O Instituto Agrondomico de Cam-
pinas (IAC) esta lancando as varieda-
des de cana-de-acucar IAC 91/2218 e
[AC 91/5155, especiais para o corte
por maquina. As espécies integram o
programa de melhoramento genético
da cana para mecanizacdo. Segundo
os pesquisadores do IAC, as duas es-
pécies sdo adequadas por terem corte
ereto, uniformidade na altura, resistén-
cia ao peso das mdquinas e suporta-
rem bem a rebrotagem, possibilitando
até mesmo o sexto corte. A planta con-
vencional permite no maximo cinco
cortes. Incrementadas desde 1992, as
pesquisas consumiram por ano R$ 1,2

milhdo, dos quais R$ 200 mil foram
bancados pelas 58 usinas parceiras.
Durante todo esse periodo, foram de-
senvolvidas 30 mil variedades.

O tempo entre o plantio e a colhei-
ta das espécies criadas € de dois anos.
O diretor do Centro de Cana-de-Acui-
car do IAC, Marcos Landell, calcula
que dentro de dois anos cada produ-
tor, que hoje € um parceiro, terd uma
drea de 250 a 500 hectares. Isso sig-
nifica que, somadas, todas essas
dreas serao responsaveis por uma pro-
ducao de 15 mil a 30 mil hectares, o
que representa por volta de 3 milhdes
de toneladas de cana.

Saiba como identificar as melhores areas para vitivinicultura

O livro Caracterizacio das Areas Bioclimdticas para o Cultivo de Vitis Vinifera L. —

Regioes da Serra do Nordeste e Planalto do Rio Grande do Sul estd sendo lancado pela
Embrapa. A obra, dos pesquisadores Sérgio Westphalen e Jaime Maluf, identifica as dreas
de maior potencial para o cultivo de castas nobres de viniferas para a produgéo de vinhos
finos de origem controlada e qualidade superior. Com dados meteorol6gicos coletados
entre 1980 e 1994, foram determinados indices biocliméticos para uvas Vitis vinifera L. A
publicagdo vem acompanhada de dois mapas e um CD-ROM contendo dados espaciais
(mapas) individualizados. Contém ainda cdlculos médios de radiacdo solar, insolagfo,
temperaturas médias, maximas e minimas, umidade relativa do ar, tensdo atual de vapor,
geada, granizo, evapotranspiragdo méxima, excesso hidrico e indices de umidade de
Thornthwaite em diferentes periodos do ciclo da videira. O livro pode ser adquirido na
Embrapa Comunicacao para Transferéncia de Tecnologia, pelo telefone (61) 448-4155 ou
pela internet, no site www.spi.embrapa.br.

para o Cultive de

Vitis vinifera L.

Regiaes da Serra do Nordeste e Planalto
do Estado o Rio Grande do Sul
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OVIDADES NO MERCADO

M Calhas de piso

A empresa catarinense Supra First
Plast Ltda., de Joinville/SC, coloca a dis-
posicao do consumidor um sistema mo-
giular desenvolvido em PVC de maneira
ln_édita, para aplicagdes em pisos indus-
triais, como avidrios e estdbulos. O pro-
duto tem sido recomendado por engenhei-
r0s, arquitetos e decoradores jd que ofe-
rece solugzo para o escoamento de dguas.
De acordo com o fabricante, o produto tem
grande resisténcia mecinica e fisica, su-
portando a agdo de produtos quimicos
como cloro e outros reagentes, superando
outros materiais que se apresentam no
mercado. Além disso, a boa aparéncia aju-
da a compor o resultado final de qualquer
obra. Supra First Plast Ltda. Rua Fran-
cisco Alves, 119, CEP 89212-220, Join-
ville/SC, fone (47) 422-6657.

Fotos: Divulgagio

[ Golheita mais limpa
com a série 7000

A fébrica de maquinas agricolas Case
IH/Brastoft, do Grupo Fiat, instalada em
Piracicaba/SP, apresenta as colheitadei-
ras de cana-de-agticar da série 7000. As
novas méquinas resultam da experiéncia
de 30 anos da Case IH na colheita meca-
nizada de cana no Brasil e da tecnologia
australiana da Austoft, pioneira no de-
senvolvimento desse tipo de mdquina.
Os dois modelos, A7000, com pneus, e a
A7700, com esteiras, tém capacidade de
colheita de 800 a 1.000 toneladas de cana
por dia. Possuem motor de 330 HP e po-
dem trabalhar a uma velocidade de até

A colheitadeira de Forragens Pinhei-
ro “é a mais leve das nacionais, com alta
qualidade e corte perfeito”. O implemen-
to é apresentado com quatro facas bimetd-
licas, conjunto da mesa dos roletes articu-
l4veis, bica girat6ria de 360 graus, rotor de
alta resisténcia com quatro paletas, corte
uniforme, afiador de facas pendular e afia-
dor opcional. O fabricante garante que tra-
balha com o mesmo desempenho na cana,
no capim, no milho ou no sorgo. A CPF
2000 tem um peso de 430 quilos e atua com
uma velocidade de trabalho de até cinco
quildémetros por hora. A producdo estima-
da € de 12 a 20 toneladas, dependendo das
condigdes de manejo e cultura do campo.
O tamanho do corte € de sete e 11 milime-

B Menta Mit lanca dois modelos para forragem

De acordo com a industria paulista de
maquinas agricolas Menta Mit, as colhei-
tadeiras de forragem Colhimenta 3000 e
Colhimenta 3002 sdo o resultado dos
avangos tecnol6-
gicos mais recen-
tes na pecudria de
corte e leite mun-
dial. Os dois im-
plementos foram
criados pelo cen-
: tro de desenvolvi-
mento da empre-
sa € contam com
novas solugdes
que facilitam a
operagdo € au-
mentam a produ-

tividade ap6s passarem por testes de re-
sisténcia de seus componentes. A 3000 €
especial para a cana-de-aciicar, equipada
com dois rolos verticais frontais para o
corte, com inclinagao de 45 graus. Conta
com quatro rolos horizontais que alimen-
tam o rotor picador de corte frontal de oito
facas, além de uma combinacio de corre-
rias que permite diferentes cortes, entre
trés e 18 cm. A 3002 € a colheitadeira
para silagem de milho, sorgo, girassol
com espacamento de 75 a 90 cm entre
linhas, com uma unica passada. A capa-
cidade é de 50 toneladas por hora. Men-
ta Mit Maquinas Agricolas Ltda. Rua
Bario do Rio Branco, 575, Caixa Pos-
tal 08, CEP 14240-000, Cajuru/SP,
fone (16) 3667-3411.

12 km/h, com rendimento médio de até
70 toneladas/hora, dependendo das con-
digcdes da cultura. Case IH/Brastoft.
Rua José Coelho Prates Jinior, 199,
Distrito Industrial Unileste, CEP
134222-020, Piracicaba/SP, fone (19)
424-1033.

Il implemento com alta qualidade e corte perfeito

tros. Indistria Agro-Mecénica Pinheiro
Ltda. Estrada dos Pinheiros, Bairro dos
Pinheiros, Caixa Postal 70, CEP 13970-
000, Itapira/SP, fone (19) 3836-3018.

[ Hectarimetro Ohlan

A Orlando Ohland
Equipamentos Eletro-
nicos langa uma nova
versdo do hectarime-
tro, um medidor digi-
tal de hectares. A cal- |8
culadora mede os me- AN
tros lineares e os metros quadrados, o que
permite a dosagem correta dos insumos.
O aparelho pode ser utilizado em colhei-
tadeiras, plantadeiras e pulverizadores de
fungicidas e herbicidas. O hectarimetro
vem acompanhado de imds, sensores e
ferragens e € alimentado por uma bateria
recarregdvel com energia solar. Orlan-
do Ohland Equipamentos Eletronicos.
Rua Dr. Campos Velho, 1500, Sala 104,
CEP 90820-000, Porto Alegre/RS, fone
(51) 241-7310.
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Novas normas para os defensivos

s produtores de defensivos agri-
colas terdo prazo até 31 de maio
deste ano para criar centros ou
postos de recolhimento e destinag@o de
embalagens vazias, bem como de produ-
tos com o prazo de validade vencido ou
que tenham sido apreendidos pela fisca-
lizagdo. O prazo estd previsto no Decreto
n°® 3.694. Além disso, novas normas fo-
ram introduzidas por meio da Lei n°
9.974/2000 e do Decreto n°® 3.694/2000.
A responsabilidade pelo recolhimen-
to e a destinacdo das embalagens usadas,
agora, expressamente atribuidas as empre-
sas produtoras, parece ter-se inspirado em
um dos principios basicos do Direito Am-
biental, qual seja, o principio do polui-
dor-pagador (polluter pays principle),
previsto na Declara¢@o do Rio de 1992
(Principio 16). Segundo esse principio, os
custos externos decorrentes do processo
produtivo devem ser internalizados, isto
é, repassados aos agentes econdmicos que
os geraram € que, portanto, deverdo con-
siderd-los em seus custos.
O sistema funcionard dessa forma:
Usuadrio: prazo de até um ano, conta-
do da data da compra, para devolver as
embalagens vazias e tampas, submeten-
do-as, previamente, ao processo de tripli-
ce lavagem. Deverd manter a disposicdo
dos 6rgaos fiscalizadores os comprovan-
tes de devolucdo, pelo prazo minimo de
um ano, apos a data da devolucio.
Distribuidores/comerciantes: deve-
rdo dispor de instalagdes adequadas para
recebimento e armazenamento de emba-
lagens vazias devolvidas pelos usudrios,
podendo criar unidades especificas de re-
cebimento. Se ndo dispuserem dessa area
no préprio estabelecimento que realizou
a venda, deverao informar, na Nota Fis-
cal de Venda, o endereco para devolugéo
das embalagens vazias. Deverdo manter,
ainda, a disposicdo da fiscalizacdo, um
sistema de controle das embalagens ad-
quiridas e devolvidas pelos usudrios, com
indicacio das datas das ocorréncias.
Produtores: deverao se responsabi-
lizar por recolhimento, transporte e desti-
nacio final das embalagens vazias devol-
vidas aos estabelecimentos comerciais ou
as unidades de recebimento, podendo ins-
talar centros ou postos de recolhimento.
O prazo para cumprimento dessa obriga-
¢ao serd de, no maximo, um ano, a contar

Divulgagio

Celso Umberto Luchesi, advogado
em Sao Paulo, € sécio de Zaclis e
Luchese Advogados e mestrando em Direito

Ambiental pela PUC/SP

da data de devolucdo pelos usudrios. De-
verdo, também, manter um sistema de con-
trole das quantidades e dos tipos de emba-
lagens recebidas e encaminhadas 2 desti-
nacdo final.

A legislacdo estd repassando, princi-
palmente aos produtores e aos distribui-
dores, os custos decorrentes do recolhi-
mento e da destinagdo de embalagens, ja
que tais providéncias sfo essenciais para
reducd@o de possiveis danos ambientais
oriundos da destinagéo inadequada. Entre-
tanto, ndo podemos desprezar a possibili-
dade de que os usudrios também venham
a arcar com o repasse, a0 menos parcial,
do incremento de custos.

0 recolhimento das embalagens
usadas sera responsabilidade
das empresas produtoras

Interessante notar que passou a ser per-
mitida a reutilizagdo e a reciclagem de em-
balagens. Entretanto, as embalagens rigi-
das deverao conter, de forma indelével e
preferencialmente no seu fundo, o nome
da empresa titular do registro do produto.
O que parece nao ter ficado claro € se a
reutilizacfo poderd ser feita por quem nio
seja titular das embalagens, pois dessas cir-

cunstdncias poderio advir énus decorren-
tes da responsabilidade civil. Imaginemos
a hip6tese de um dano ambiental causado
por um produto colocado em uma emba-
lagem reutilizada. Nessa hipétese, se a
empresa que reutilizou a embalagem nio
for identificada, o proprietério do registro
(identificado no fundo da embalagem) €
quem correrd o risco de ser responsabili-
zado. Por esse motivo, parece nao ser pru-
dente que as empresas produtoras contem-
plem a hipétese de reutilizagio das emba-
lagens vazias. Outro ponto que merece
destaque € que a lei € clara ao mencionar
que o usuario deverd devolver as embala-
gens vazias para o comerciante/distribui-
dor nas unidades de recebimento. Por esse
motivo, consideramos que nao serd licito
aos usudrio exigir que o produtor retire as
embalagens vazias de sua propriedade. E
0 usudrio quem serd responsavel por en-
tregd-las nas unidades de recebimento.

Em conseqiiéncia de outras alteracGes
introduzidas pelo Decreto 3.550/2000, as
empresas titulares de registros de agrot6-
xicos deverio fazer diversas modificacdes
e adaptacoes nas embalagens, nos rétulos
e nas bulas de seus produtos. Por esse mo-
tivo, queremos crer que, assim como as em-
presas, os 6rgdos registrantes estardao sub-
metidos a uma intensa carga de trabalho,
j4 que as modificacdes foram amplas, pas-
sando a agregar o “‘registro de componen-
tes”, isto &, matérias-primas, ingredientes
inertes e aditivos utilizados na fabricagdo
de produtos técnicos e agrotoxicos.

A esse propésito, vale conferir os se-
guintes prazos: ]

Empresas titulares de registros —até
31 de maio de 2001 para apresentar aos
érgios federais competentes 0s novos mo-
delos de rétulos e bulas;

Empresas produtoras e comercia-
lizadoras — até 31 de maio de 2001 para
estruturar as unidades de recebimento, re-
colhimento e destinacdo de embalagens
vazias ou de produtos inadequados.

A transicdo entre o regime atual e a im-
plantagio do novo sistema deverd envol-
ver uma série de didvidas e dificuldades,
pois os prazos sdo curtos e as tarefas sdo
muitas. Por exemplo, como fica a situagido
dos produtos comercializados antes da edi-
¢do da nova legislagdo ou no periodo que
antecede a data em que o novo sistema de-
ver4 entrar em funcionamento? Fa

58 - MARGO 2001




o, U ; BT i D N
.

O futuro da sua cultura esté aqui.

! Néo perca este show de tecnologia. -
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Fotos cedidas pela revista Panorama Rural - Fotografo Alf Ribeiro
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Quem tem New Holland esta
produzindo cada vez melhor.

Palavra do produtor. Tarcisio Meira,
cliente New Holland.

- Onde tem agricultura §ﬂ
. tem New Holland.
- www.newholland.com.br NEWHOLLAND
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