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No ano 2001, a Case IH esta investindo para transformar o Brasil, a exemplo dos Estados Unidos, em um grande centro de pesquisa e
desenvolvimento de novas maquinas da marca. Os primeiros resultados desta nova fase ja estao batendo recordes de produtividade nas
fazendas do pais. As plantadeiras de alta precisao ASM, série 1200 e as colhedoras de cana A7000, desenvolvidas e fabricadas no Brasil
com a utilizagao da mais alta tecnologia mundial, sdo uma excelente prova disso.

Mas isso é s6 0 comeco, brevemente vamos colocar novos produtos made in Brasil a disposi¢ao do produtor. Além disso, a Case IH
também esta investindo na capacitagé@o técnica do seu pessoal e da sua rede de concessionarios, para garantir as solugdes mais

avangadas em maquinas e servigos de suporte aos clientes. Case IH. A marca de quem faz o presente e o futuro da agricultura brasileira,

Solucoes avancadas, solucoes Case IH.
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GUERRA

ds barreiras e aos s

ensar e atuar no agribusiness, considerando
Seus aspectos estrategzcos e economzcos

anos, integrante “da nova geracdo de agronomos
como ele mesmo gosta de dizer. Dividindo seu tempo
nos trabalhos de pesquisa e consultoria do Programa
de Estudos dos Negocios do Sistema Agroindustrial
(PENSA) e da Fipe Agricola, esse jovem
empreendedor entra de cabeca nas discussoes que
envolvem a eficdcia das associagoes de interesse do
agronegocio e nhas questoes de comércio
internacional. Apos trés meses em Washington, onde
atuou como pesquisador visitante do Programa de
Estudos Brasileiros da Universidade de Georgetown,
seu desafio agora é analisar as estratégias das
empresas agroindustriais do Brasil no exterior

bsidios

A Granja — E correto afirmar-
mos que a inten¢io do Brasil é blo-
quear a ALCA?

André Meloni Nassar — Sob o
aspecto conceitual, ndo concordo. Nio
é l6gico - do ponto de vista de um pais
em desenvolvimento, que necessita ge-
rar divisas via balanca de comércio para
equilibrar sua conta corrente - frear um
processo que permitird, desde que bem
negociado, maior acesso a um dos maio-
res mercados importadores do mundo.
Embora muitos paises em desenvolvi-
mento possam ser compradores de pro-
dutos brasileiros, no se pode abrir mao
dos mercados dos paises desenvolvidos,
especialmente no caso dos Estados Uni-
dos. A diplomacia brasileira (e por que
ndo, também, o setor privado?) prefere
que a negociagdo seja feita com caute-
la, negociando ponto a ponto. Esse tipo
de posigdo, para quem estd do outro
lado da mesa de negociagdo, cria a fal-
sa impressdo de bloqueio. Além disso,
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o Brasil nunca esteve, na sua histéria
de negociagdes internacionais, com ta-
manbha clareza do que espera nessa ne-
gociagdo e nas demais que estdo em
curso. Eu entendo que, assim como ndo
havia sentido criar o Mercosul sem o
Brasil, nao ha sentido econémico, em
termos de incremento de fluxos de co-
meércio, criar uma ALCA sem os EUA
e, é claro, sem o Brasil.

P — Na sua opinido, o Brasil esta
em condicoes de barganhar e conse-
guir incluir o agronegécio nas nego-
ciacoes da ALCA?

R — O Brasil sabe o que quer, nes-
se setor. Um acordo, entretanto, exige
que todos os negociadores abram mao
de parte de suas necessidade para se
chegar a um consenso. No meu enten-
der, o agronegécio nio pode ser usado
como moeda de troca, haja vista seu peso
na economia e nas exportagdes brasilei-
ras. Assim, os pleitos brasileiros na
ALCA precisam ser hierarquizados se-
gundo sua importéncia. Os impasses na
negociagdo poderdo ser compensados
em outros setores, sempre que for dada
prioridade ao agronegécio. Ou em ques-
toes, dentro desse campo, que afetem
menos os fluxos de comércio. O agro-
negocio € parte da economia brasileira e
a necessidade de compensagdes, nos
momentos de impasses, poder4 ser dis-
tribuida entre todos. Pela importincia
que o Brasil representa na ALCA, como
maior Pais da América do Sul, é possi-
vel a inclusio do setor no bloco. Vale
lembrar que “incluir o setor na ALCA”
significa, em outras palavras, completo
acesso aos mercados da América do
Norte. Se 1550 ndo ocorrer, se 0s merca-
dos hoje protegidos se mantiverem, ou
se forem colocados em listas de exce-
¢io, a ALCA perderd o sentido para o
agronegocio brasileiro.

P — No caso da Organizacio
Mundial do Comércio (OMC), como
pretende o governo brasileiro agir na
reuniio de novembro? A OMC é o
palco ideal para negociar politicas e
barreiras comerciais?

R — Na questdo das negociagdes
multilaterais, a OMC tem seu lado po-
sitivo e negativo. O negativo é que as
negociagdes tendem a ser lentas, por-
que o consenso exige o esfor¢o de mui-
tos paises, comparando-se com uma
zona de livre comércio integrada por

poucos . Basta observar quantos anos
foram necessdrios para fechar a Roda-
da Uruguai do GATT: ao redor de oito.
Todo o processo de negociagao do Mer-
cosul e do NAFTA, por exemplo, du-
rou menos tempo. Outro lado negativo
€ que a necessidade de consenso entre
muitos representantes - a menos que as
negociacdes ocorram entre blocos de
paises - tende a aumentar a necessida-
de de concessdes pais a pais. O lado
positivo € que a OMC € o férum ideal
para que 0s governos representados co-
loquem em negociagdo todas as suas
questdes. Por exemplo, os EUA ndo pa-
recem dispostos a negociar subsidios
domésticos na ALCA, argumentando
que esse € um tema da OMC. A base da
sustentacio estd no fato de que, se os
EUA cortarem subsidios domésticos na
ALCA, o mesmo nio ocorrera com 0s
subsidios da Unido Européia. Caso essa
negociagdo ocorra na OMC, ambos os
blocos poderiam entrar num processo
conjunto de corte de subsidios. Para o
Brasil, é dbvio, interessa o corte dos sub-
sidio na ALCA. A questdo de barreiras
comerciais difere da discussio de politi-
cas de subsidios. As barreiras ndo preci-
sam ser negociadas na OMC, porque os
paises da ALCA poderdo manter suas
tarifas para terceiros paises. Assim, o
Brasil nao precisa da OMC para negoci-
ar acesso a mercados, pois isso pode ser
feito via acordos com a ALCA, Merco-
sul mais a Unido Européia.

a mercados, vier o disciplinamento dos
subsidios domésticos (politicas de su-
porte a agricultura) e a completa elimi-
nacdo dos subsidios a exportacgio.

P — De que forma podemos nos
sobressair no bloco econémico?
Quais as condicdes que precisam e
devem ser impostas?

R — A questio em jogo ndo € so-
bressair-se, mas conseguir plena liber-
dade de atuagdo no mercado dos EUA
via exportacdes. As condigdes passam
pelo completo acesso ao mercado dos
paises da América do Norte: queda das
barreiras tarifdrias, ndo-tarifarias, sani-
tarias e demais formas; eliminagao dos
subsidios a exportagdo, e disciplina-
mento do uso de subsidios a producao
doméstica, especialmente aqueles base-
ados em instrumentos do tipo preco
minimo, adorados pelos norte-america-
nos. Esse tipo de subsidio, quando nio
acompanhado de um sistema de contro-
le de oferta, gera elevados excedentes,
que derrubam precos internacionais e
prejudicam o Brasil nas suas exporta-
¢Oes para terceiros mercados e, também,
para o mercado dos EUA.

P — O que o Brasil ja perdeu com
as politicas restritivas impostas pelo
governo norte-americano nos tultimos
anos? Quais os principais produtos
afetados?

R — E muito dificil mensurar exa-
tamente quanto o Brasil perdeu com o

O Brasil nunca teve tamanha clareza do que espera

dessa negociacdo e das demais que estao em curso

P — A ALCA pode se tornar um
excelente negocio para o Brasil? Ou
nosso pais serd apenas um mero fi-
gurante nesse novo bloco econémico
encabecado pelos Estados Unidos?

R — A ALCA serd um bom neg6-
cio para o agribusiness brasileiro se os
mercados agroalimentares dos EUA
forem, de fato, abertos. Isso nao signi-
fica apenas queda das barreiras tarifé-
rias (picos, escaladas e quotas tarifari-
as), mas também de todas as facetas
protecionistas, tais como barreiras sa-
nitdrias, argumentos anti-dumping, bar-
reiras sazonais e restricoes ligadas a
meio ambiente, trabalhistas, etc. A
ALCA serd um 6timo negdcio para o
Brasil se, junto com o completo acesso

protecionismo dos EUA, deixando de
exportar para ld. Porque nio basta olhar
os produtos que foram exportados em
volumes aquém do potencial, caso o
mercado estivesse aberto ( suco de la-
ranja, frutas, agticar), como também
aqueles que nem sequer foram expor-
tados (carnes bovina in natura, suinos
e aves). O fato concreto € que as im-
portagdes agroindustriais dos EUA
cresceram 6% ao ano, ao longo dos
anos 90, e o Brasil tem metade de sua
pauta exportadora sujeita a barreiras
comerciais. Os principais produtos bra-
sileiros afetados, que costumamos cha-
mar de contencioso agricola, sdo: agu-
car, dlcool, suco de laranja, téxteis, cal-
¢ados, fumo, 6leo de soja, lacteos (aces-
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so a mercados), carnes, frutas e legu-
mes (restricdes sanitdrias), soja, algo-
dao, milho, agicar, lacteos, trigo e ar-
roz (politicas domésticas).

P — Qual a participacio brasilei-
ra na pauta de importacio agricola
da maior economia do mundo?

R — Infelizmente o Brasil vem per-
dendo mercado em agronegécio. Temos
exportado ao redor de US$ 1,2 bilhdo,
o que corresponde a cerca de 3,1% nas
importacgdes totais americanas. No ini-
cio dos anos 90, nossa participagao era
superior a 6%. Parte dessa perda estd
relacionada com os mercados protegi-
dos. Com o NAFTA, os EUA abriram
seus mercados para o Canadd e o Mé-
xico, que passaram a tomar espaco de
paises como o Brasil, que continuou a
ter suas exportacoes barradas.

blocos de paises: aqueles que possuem
grande dependéncia do mercado dos
EUA, na atualidade, e aqueles que sdo
mais independentes. O Mercosul faz
parte do segundo bloco.

P — O que mais prejudica o Bra-
sil na competicio com os produtos
agricolas dos Estados Unidos?

R — Na competi¢@o por terceiros
mercados, sio os subsidios domésticos.
Ja no mercado dos EUA, s#o as barrei-
ras comerciais. O que devemos ter em
mente € que os EUA sdo um pais gigan-
te no agribusiness e um dos maiores ex-
portadores mundiais. Em relacéo a pro-
dutos agricolas, o Brasil tem pouco a se
preocupar com a ALCA, pois as tarifas
ja sao baixas. Nos produtos industriali-
zados, o cendrio muda um pouco, tendo
em vista que as tarifas sdo mais altas.

Incluir o agronegocio na ALCA significa completo

acesso aos mercados da America do Norte

P — Quais os interesses e deman-
das apresentadas pelo Brasil na area
de acesso a mercados?

R — Se analisarmos a estrutura ta-
rifdria norte-americana, veremos que a
média das tarifas é baixa. Ao separar-
mos os produtos agroindustriais, obser-
vamos que a média é o dobro da média
geral. Quando analisamos os produtos
especificos protegidos pelos EUA, exa-
tamente aqueles do contencioso citado
acima, podemos observar que os mer-
cados sao protegidos por picos tariféri-
0s e quotas tarifarias. Agregando a isso
as barreiras sanitdrias, observaremos
que os EUA protegem produtos esco-
lhidos a dedo. O interesse do Brasil é
eliminar esse tipo de protecdo que te-
mos chamado de “cirirgica”, para to-
dos os produtos ja citados.

P — O Brasil esta sozinho nessa
luta por maior espaco nas negocia-
coes da ALCA? Que outros paises
também estdo sendo considerados
“chatos™ nessa negociacio?

R — Nas questdes agroalimentares,
o Brasil esta negociando junto com os
demais paises do Mercosul. Eventuais
crises no bloco nio deverdo levar ao
rompimento, porque os interesses agri-
colas na ALCA sao muito semelhantes.
Regra geral, pode-se afirmar que hd dois
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Assim como aconteceu com o Merco-
sul, a queda das tarifas brasileiras pro-
vocara realocagdo e reestruturacdo dos
setores econdmicos. O importante € ne-
gociar as excegdes naqueles setores con-
siderados prioritdrios.

P — A previsdo erade quea ALCA
iniciasse efetivamente em 2005. No seu
entendimento, os atentados ocorridos
nos Estados Unidos podem alterar
essa expectativa?

R — Acredito que nao. As questdes
que podem prejudicar a ALCA continu-
am sendo as mesmas de antes do atenta-
do: a necessidade do fast track (trade
promotion authority) e uma eventual
desaceleragdo do mercado americano,
levando a menor dinamismo nas suas
importagdes.

P — Como enfrentar os principais
inimigos do agronegdcio e ampliar
nossas exportagdes? Se é que isso é
possivel...

R — Em primeiro lugar, para elevar
as exportacoes deve-se fortalecer o po-
sicionamento naqueles mercados néo-
protegidos. O caso de produtos como
café e castanhas, no mercado dos EUA,
é sintomdtico. O mercado € aberto, mas
as exportagdes crescem lentamente. Ha,
portanto, uma necessidade de repensar
as estratégias empresariais e 0s mecanis-

mos de interacdo entre governo e em-
presas, para ampliarmos nossa atuacio
no mercado internacional. Em segundo
lugar, questdes bdsicas, como o proble-
ma da febre aftosa, precisam ser resolvi-
das, porque de nada adianta abrir um
mercado quando ndo se € capaz de cum-
prir as exigéncias sanitdrias minimas. E,
em terceiro lugar, deve-se atuar nos acor-
dos bilaterais, com destaque para ALCA
e Mercosul mais Unido Européia. E, no
ambito multilateral (OMC), negociando
em bloco com paises parceiros.

P — A tao almejada safra de 10(
milhdes de toneladas, se alcancada,
poders refletir no saldo da balan¢a
comercial?

R— Um pais exportador precisa, ng
minimo, de excedente no mercado inter-
no e de estratégias voltadas ao mercado
internacional. De nada adianta expor-
tar quando sobra. Uma safra de 100 mj-
lhées de toneladas certamente trarg
maior excedente exportdvel, mas isgqg
nio quer dizer que as exportacoes cres-
cerdo continuamente, em decorrénciy
de melhores condi¢oes de oferta. Ter
oferta é fundamental, mas olhar a de-
manda também. Eu acredito que o Bra-
sil ndo deve perder sua posic@o de ex-
portador de commodities, mas precisg
atuar nos mercados de produtos dife-
renciados. Do total das exportacoes
agroindustriais, acredito que os produ-
tos diferenciados representem, no mg-
ximo, 15%. Considero fundamental ¢
crescimento mais acelerado das espe-
cialidades do que das commodities. E,
para isso, oferta s6 nao basta.

P — Estamos perdendo uma im-
portante fatia no mercado internacio-
nal, com a nao-liberacio dos transgg-
nicos? Ou estamos produzindo de
acordo com as exigéncias de nossos
principais importadores?

R — Hoje ndo estamos perdendo fa-
tias no mercado internacional. No futu-
10, talvez. Eu entendo que, na ALCA,
os EUA tentardo a todo custo impedir
que os transgénicos sejam tratados como
barreiras ndo-tarifarias, até porque os
norte-americanos so os maiores produ-
tores de transgénicos do mundo. No con-
texto atual, se o Brasil ndo colocar res-
tricdes as importagoes de transgénicos,
serd necessdrio permitir o cultivo. Caso
contrdrio, a proibi¢ao ainda fica mo-
mentaneamente sustentivel. M
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A percepc¢do da verdade
antes do tempo

R oberto Campos morto, sé recebeu
elogios.

Em vida, nem tanto.

Antecipar o futuro sempre foi um
compromisso da revista A Granja com
seu leitor, desde o primeiro exemplar.

Assim, na edi¢dio de dezembro ulti-
mo, nesta pdgina registramos algo que
consideramos oportuno reproduzir:

“Se o governo ja tivesse:

a) privatizado a Petrobris,

b) proibido as estatais de fazerem
empréstimos extremos (em US$),

¢) negado dinheiro ao Judicidrio
para desperdicar em prédios faradnicos,

ndo haveria necessidade de pedir-
mos ajuda ao FMIL.”

E o que afirmou Roberto Campos,
ha exatamente quatro anos.

Simples, direto, objetivo. E, princi-
palmente, profético.

Tempo de guerra
Tempo de escassez de
alimentos

R uim para as bancas, para as agén-
cias de viagem, para quem fabri-
ca avides. Bom para a indudstria Bélica
e para os agronegGcios.

A balanga da prosperidade deverd
pender cada vez mais para o lado de
quem produz alimentos. Os volumes
mundiais de armazenagem estdo baixos
e, em tempo de guerra, hd necessidade
de se estocar estrategicamente os alimen-
tos; além do mais, a demanda aumenta.

Plantar graos, criar bois, frangos e
porcos, por certo serdo atividades com
boas perspectivas de renda.

Este, ao que tudo indica, € o cena-
rio mundial.

Acrescente-se ainda que o Brasil
precisa desesperadamente fabricar dé-
lares através de exportacdo e temos, por
conseqiiéncia, uma visdo otimista em
funcdo da atividade rural.

E o terrorismo interno?

uando serd que a sociedade vai
despertar de sua letargia e perce-

ber que temos os nossos talibas do
MST?

E quando serd que o Governo vai
deixar a malemoléncia e atacar defini-
tivamente o problema de uma reforma
agrdria que € piada, que s6 cria 0 caos
no campo e sobrecarrega o bolso do
contribuinte?

preco final, tiveram uma enorme ala-
vancagem a partir da famigerada Cons-
tituicdo Cidada de 1988. No ano passa-
do, a sociedade privada transferiu para
os cofres publicos US$ 190 bilhdes, ou
seja, 32% do PIB.

Com essa violéncia, ndo hd burro de
carga que nao esteja estropiado.

Quem mais vai
ganhar com a guerra
ao terrorismo

Argentina, por exemplo. Tem au-
to-suficiéncia em petréleo. E ex-
porta trigo, soja e milho.

Nem so de alimentos
vive 0 homem

ois é: o Brasil estd batendo recor-

des na venda de fumo para o exte-
rior. E a principal comumodity de ex-
portacdo do Rio Grande do Sul.

Aqui, um paradoxo. Porque, se o
fumo faz mal a saide, por outro lado, é
o melhor remédio para a economia fa-
miliar do pequeno produtor, que tem o
respaldo técnico das fumageiras e a
tranqiiilidade da compra da safra por
preco pré-fixado.

A brutalidade dos
impostos, que
sobrecarregam o

contribuinte
R s o B s el
Banco Internacional de Desenvol-
vimento acaba de divulgar um es-
tudo sob o titulo “Competitividade: o
motor do crescimento.” Sua leitura é
uma tristeza. L4 estd registrado com
todas as letras: O Brasil ocupa o pri-
meiro lugar no ranking negativo dos
fatores de produc@o que mais cresce-
ram.

Quem impediu o crescimento? Bem,
quem impediu foi a burra carga de im-
postos e taxacdes de ordem federal, es-
tadual e municipal.

Essa devastadora acio, que faz com
que os produtos industrializados brasi-
leiros alcancem a média de 46,3% do

A parandia
do Anthrax

final de contas, o anthrax nada mais

é do que o carbiinculo hemitico que
eventualmente aparece em bois, vacas
e ovelhas, quando niio devidamente va-
cinados.

Os sinais sdo de que
finalmente o governo
federal acordou para o
crédito agricola

m 1999, o Governo destinou
R$ 200 milhoes para a agricultu-
ra, onde a melhor coisa foi a instituicio
Moderfrota.
Em 2000, o Banco do Brasil apli-
cou R$ 300 milhdes no campo.
E, neste ano, ao que tudo indica, vai
bater nos R$ 500 milhdes.

Como é possivel, em
2001, alguém ser contra

a tecnologia?
R R e R |
presidente mundial da Syngenta
Seeds, que recentemente partici-
pou do forum “Rio + 10” de Desenvol-
vimento Sustentdvel, comentou sobre o
direito dos produtores rurais que plan-
taram milho e soja transgénicos: “Eles
nio sio estipidos. Se plantaram € por-
que foi a melhor solucdo para os seus
problemas.”

Comentando a op¢do do Brasil
pela sementes geneticamente modifi-
cadas, concluiu: “E perigoso centrar
as vendas apenas nesse nicho (nao-
transgénicos). Afinal, as compras da
Unido Européia significam menos de
10% do comércio mundial de produ-
tos agricolas.
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AQUI ESTA A SOLU(;AO

Cabanhas de OVINOS

“Sou produtor de ovinos leiteiros na Argentina. Vocés
poderiam me informar nomes de algumas cabanhas das ra-
cas texel e laucane™?

Pablo Mazzoli

pmazzoli@wamnet.com.ar

R — Amigo Pablo, por enquanto informamos apenas cria-
dores da raga texel. Tome nota ai de trés sugestoes: Caba-
nha Recanto Verde, em Sdo Sepé/RS, fone (55) 233-1629;
Cabanha Refiigio, em Alegrete/RS, fone (55) 422-1312; e
Cabanha Sdo Jorge, Cidreira/RS, fone (51) 341-5291.

Empresa RAIN AND HAIL

“Quando serd publicada
a matéria sobre a empresa
norte-americana Rain and
Hail. Também gostaria de sa-
ber se A Granja é vendida
em bancas?”

presa americana Rain and
Hail, sobre seguro rural, em
nossa edicdo de setembro
deste ano. Vocé pode adqui-
rir o seu exemplar atrasado
com o nosso departamento
de assinaturas. Jd os exem-
plares do més podem ser en-
contrados nas bancas dos
principais aeroportos do
Pais.

Melissa
melloda@mailbr.com.br

R — Melissa, publicamos a
reportagem relativa a em-

“Gostaria muito de saber
se existe alguma revista que
fala sobre fertirriga¢io em
tomate. Caso saibam, infor-
mem em qual edi¢do”.

Fabiana Barbosa

s.fabio@uol.com.br

R — Fabiana, nao encon-
tramos reportagem especifi-
camente sobre o tema fertir-
rigacdo em tomate, mas fica
a sugestdao para nossas pro-
ximas edicdes. Mesmo as-
sim, vamos adiantar algu-
mas informagaes.

A fertirrigacdo (aplicacdo
de fertilizantes através da
dgua da irrigacdo) € realiza-
da aproveitando-se os siste-
mas de microirrigagdo (gote-
jamento ou microaspersdo)
ou de aspersdo (pivé central
ou convencional). Com o uso
dessa técnica, a aplicagdo
dos fertilizantes é mais efi-
ciente e mais barata para o
produtor, pois hd grande
economia de produto (total
controle da quantidade a ser
aplicada) e de mdo-de-obra,

FERTIRRIGACAO em tomate

o que significa aumento na
produtividade.

A fertirrigacdo foi utili-
zada no Brasil pela primei-
ra vez em 1976, em um ex-
perimento de tomate reali-
zado na Embrapa Hortali-
cas. O sistema por goteja-
mento traz diversas vanta-
gens para a produgdo de
tomates, porque mantém o
solo com umidade constan-
te, evitando os efeitos noci-
vos da variacd@o brusca da
umidade (frutos ocados e
podriddo apical dos frutos.

Além disso, aplica a
dgua e o fertilizante direta-
mente na raiz, reduzindo do-
engas e custos. E uma for-
ma eficiente e prdtica de
fornecer dgua e nutrientes
para o tomateiro, permitin-
do alcancar maior produti-
vidade pela redugdo das
quantidades de dgua, defen-
sivos e fertilizantes. Possibi-
lita o aumento da producdo,
com economia de até 80% no
uso de defensivos e de até
75% no uso de fertilizantes.

Criagdo de AVESTRUZES

“Solicito a gentileza de enviarem-me informacdes sobre
a criacio de avestruz”.

Danilo Giacobo

dimagil@orangenet.com.br

R — Caro Danilo, na edicdo de abril/2001 vocé vai encon-
trar uma matéria com todas as informacoes necessdrias para
iniciar a criagdo comercial de avestruz. Em relacdo a com-
pra de matrizes, sugerimos que vocé entre em contato com a
Associacdo de Criadores de Avestruzes do Brasil (ACAB)
pelo telefone (11) 3812-7666 e visite o site www.acab.org.br,
onde no link ‘mercado’ é possivel verificar a disponibilida-
de de animais para comercializacdo na sua regido.

Entrevista com ANTONIO SARTORI

“Sou assinante de A Granja e estou fazendo um traba-
lho sobre o agribusiness brasileiro. Gostaria de resgatar uma
informacio publicada em uma das edlgoes da revista, quan-

do foi realizada uma entre-
vista com um empresario
de uma corretora que atua
na bolsa de mercadorias de
Porto Alegre. Poderiam me
informar o nome do entre-
vistado e em qual edi¢do a
entrevista foi publicada”?

Jiilio Henrique Rovedder

jhrovedder@yahoo.com.br

R — Caro Jiilio, o entre-
vistado foi Antdnio Sarto-
ri, diretor analista da Cor-
retora Brasoja. A matéria
na seg¢do “Depoimento”
foi publicada na edicdo de
novembro de 2000.
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“Sou leitor da revista
A Granja, moro em Nova
Prata do Iguacu/PR e gosta-
ria de ter informacdes sobre
o manejo no cultivo de alfa-
fa, principalmente a época de
plantio”.

Laércio Galuppo

Nova Prata do Iguagu/PR

R — Prezado Laércio, o plan-
tio de alfafa — conhecida
como a ‘rainha das plantas
Sforrageiras’ — é mais indica-
do para o inicio da primave-
ra (setembro e outubro) e no
outono (final de margo e

abril). Essa leguminosa €

muito exigente em relagdo ao
solo e ao clima, necessitan-
do de terrenos férteis, perme-
dveis, profundos, planos ou
com pequena inclinagdo.
Adapta-se bem em regides de
clima temperado e apresenta
boa resisténcia ao frio. Sua
produgdo € cara, pois exige

¥y Po . 2 T e

0 melhor manejo da ALFAFA
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corretivos para o solo e a ino-
culagdo por culturas do “ba-
cilus radicicola”, fixador do
azoto atmosférico. A cultura
€ propagada por meio de se-
mentes e a semeadura pode
ser feita a lango ou em linhas,
com espacamento de 20 a 25
cm. As sementes devem ser
cobertas com 1 cm de terra,
sendo necessdrios entre 15 e
25 kg/hectare. Os estdgios de
desenvolvimento da alfafa
que mais necessitam de dgua
sdo: germinagdo, estabeleci-
mento da muda, periodo pos-
corte, e producdo de semen-
tes. Quando as chuvas escas-
seiam, a irrigacdo nessas fa-
ses € fundamental para o bom
desenvolvimento da planta e
o consegqiiente aumento da
produtividade. Os especialis-
tas recomendam o uso da ir-
rigagdo no periodo de pré-
plantio, para deixar o solo em
condicoes de umidade ideal

para a germinagdo da semen-
te, além de evitar o risco de
encrostamento, especialmen-
te no caso de solos salinos.
O corte da alfafa pode ser
feito quando um terco da
plantacgdo jd tiver iniciado a
floragdo um pouco acima do
colo da planta, isto é, da
zona de brotagdo que fica
quase ao nivel do solo. A al-

A Granja

feno/hectare/ano. Essa mé-
dia, no entanto, pode alcan-
car 8 toneladas, enquanto a
producdo de forragem ver-
de varia de 18 a 30 ton/hec-
tare/ano. Na operacdo de
fenacdo, a alfafa perde 70
a 75% do seu peso. Na pro-
ducdo de sementes, pode va-
riar de 300 a 400 kg/hecta-
re/ano.

fafa pode ser utili- COMPOSIGAO QUIMICA

zada como feno, si- AT
ara ara

lagem, pfrstagem Componentes verde fenada

para ruminantes e

como fonte de pro- | Umidade 74,60 9,60

teinas e vitamina A | Proteina bruta 4,60 14,70

para animais nao- ["Eyiato etéreo 1,00 2,00

ruminantes, Como ISg e nao-azotados || 10,40 | 35,40

aves e suinos. No

Brasil. a alfafa Fibras 7,00 29,00

p()dg rgnder ate’ ]O Residuo mineral 2,40 8,30

cortes por ano, | Total 100% | 100%

mas a média fica | Nutrientes digestiveis 14,7% | 50,3%

entre 6 e 8, com [Tp iz Giectivel 34% | 10,6%

rendimento de 6 a — =

6.5 toneladas de Relagdo nutritiva 1:3,3 {1237 J

Material sobre GRANJA DE OVOS

Solicito indicagdo de sifes, livros ou periddicos que abor-
dem o tema “Granja de Ovos™. Tenho um cliente no interior
do Mato Grosso que estd precisando dessas informacdes.

Isabela Fonseca

isabelaf@mt.sebrae.com.br

R — Prezada Isabela, anote ai algumas sugestdes de sites

sobre o tema proposto:

www.fazendavenorte.com.br

www.planeta.terra.com.br

www. granjasantamarta.com.br
www.saoconsultoria.virtual net

www. granjatinoco.com.br

A Granja
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Vamos
produzir:

milhes de toneladas
Grata SURPRESA

Tive uma grata surpresa ao receber a
ultima edicio da revista A Granja. A re-
forma gréfica da publicacdo mostra como
€ possivel aliar um belo design ao conteli-
do de uma publica¢ao tradicional, referén-
cia para os produtores rurais de todo o Pais.
Um grande abraco,

N

Milton Rego

Diretor de Comunicagdes - Grupo CNH

A Granja

CARTAS FAX E-MAILS

PARABENS

Queremos parabenizar a revista
A Granja pela nova e competente reestru-
turacdo do layout, diversificagio, matéri-
as, mantendo a profundidade dos temas e
orientando cada vez mais os produtores ou
executivos, direta ou indiretamente ligados
ao setor primdrio. )

Nestes tltimos 56 anos, a revista vem
levando informacdo, tecnologias, alterna-
tivas administrativas e conhecimentos aos
leitores, capacitando-os a resolver proble-
mas ou mostrando adequados caminhos ao
sucesso da empresa. _

O somatério de conhecimentos transmi-
tidos ao longo desses anos por A Granj_a
daria uma enciclopédia agropecudria, pois
todos os assuntos de interesse do mercado
sio tratados ndo s6 por entidades classis-
tas, gestores, técnicos, produtores e profis-
sionais de cada drea.

Fazemos votos que 0s proximos 56 anos
dessa importante midia continuem sendo
tdo produtivos quanto os anteriores, a0 ‘pem
orientar agricultores, empresas de servigos
e empresdrios rurais brasileiros.

Luiz Vicente Gentil

Professor da Universidade de Brasilia

EVOLUCAO e crescimento

A nova apresentacdo darevista A Gran-
ja ¢é conseqiiéncia da sua evolugéo e cres-
cimento, decorrentes de seu conteido de-
senvolvido durante as edi¢®es. Isso tudo
através de seus colaboradores, que conti-
nuamente demonstram a qualidade de suas
matérias, tendo como meta manter os
“Players” do segmento do agribusiness,
atualizados nos aspectos de mercado, tec-
nologia e outros.

Adriano Mallet

Departamento de Marketing da Kepler Weber

A Granja

Nossos CUMPRIMENTOS

As mudancas sempre sdo salutares em nossas vidas. A inovagao dessa conceituada e
tradicional revista A Granja, observando um novo conceito de seu design, trouxe um
visual mais leve, mais agraddvel. O contetido ndo foi perdido de vista. Nossos cumpri-
mentos a direcdo, extensivos aos demais componentes da equipe.

Jodo Bosco Umbelino dos Santos

Pres. da Federagdo da Agricultura do Estado de Goids

Acesse www.agranja.com ou mail@agranja.com
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Meéritos e DISPARATES

e vez em quando, para ndo di-

zer quase todo dia, temos noti-

cia de fraudes nos pagamentos
dos institutos de previdéncia, quando se
constata que, em plena Era Informati-
ca, as reparticdes nao sabem a quem pa-
gam, por que pagam ou quanto pagam;
ndo sabem sequer se o beneficidrio dos
pagamentos existe e se estd vivo ou
morto.

A bagunca seria cdmica, se ndo fosse
a mais pura verdade. Ndo faz muito tem-
po, na Academia Mineira de Letras, da
qual sou membro, o secretdrio de Estado
da Educacio de Minas Gerais confessa-
vanao saber quantos funciondrios tem sua
Secretaria. Ora, é o tipo da informagdo
que um menino de 14 anos, com um com-
putador, obtém em duas horas, e ainda
faz a lista bonitinha, em ordem alfabéti-
ca, cores e letras caprichadas. Mas a Se-
cretaria, que ¢é talvez a segunda maior
empregadora do Brasil em nimero de
funciondrios, ainda niio deve ter desco-
berto o PC e o laptop. Paciéncia.

Era conhecida, na velha Rede Ferro-
vidria, a histéria de um sujeito de 32 anos
que se aposentou com 30 anos de servi-
¢o. Acontece que seu pai, também fer-
rovidrio, alugou & ferrovia uma carroca
e um burro. Néo tendo como enquadrar
o burro e a carroga na contabilidade,
botou o aluguel em nome de seu filho
recém-nascido, que recebia os saldrios/
aluguéis. Com o passar do tempo, o me-
nino fez 14 anos e foi aproveitado como
aprendiz numa oficina da Rede. Quan-
do fez 32 anos, tinha 30 de servicos e
foi aposentado. Engragado, né?

Pois houve caso ainda mais hilarian-
te, desta vez no Ministério da Agricul-
tura: um veterindrio que foi aposentado,
na tltima letra da carreira, sem saber que
havia sido funciondrio piblico federal.
O milagre foi o seguinte: seu filho, mui-
to simpatico e enroldo, também veteri-
nario do Ministério, arranjou a nomea-
¢do do pai e recebeu seus vencimentos,
por procuragio, durante 30 ou 35 anos.
Nio fosse um vizinho, que tinha a ma-
nia de ler o DOU, Didrio Oficial da

funcionais

Unido, e o velho veterindrio nio saberia
que se aposentou depois de relevantissi-
mos servigos prestados a nagio. Obser-
vagdo: conheci pai e filho.

Como também conheci um agréno-
mo que me contou, estarrecido, o seguin-
te caso: bacharelado em seu pais de ori-
gem, fez o mestrado nos Estados Uni-
dos e se doutorou na Australia. No Bra-
sil, procurou uma empresa séria, ligada
ao governo, € se apresentou: sou enge-
nheiro-agronomo formado pela Univer-
sidade X, do meu pafs, M.S. pela Uni-
versidade Y, dos Estados Unidos, Ph.D.
pela Universidade Z, da Austrilia.

Admitido com vencimentos de dou-
tor, prestou os melhores servicos ao Bra-
sil e acabou pedindo demissdo, quando
herdou uma fazenda em seu pais de ori-
gem. Seu espanto vinha do seguinte: nos
quase 20 anos em que trabalhou para o
governo brasileiro, nunca, jamais, em
tempo algum, lhe pediram os documen-
tos referentes ao Mestrado e ao Douto-
rado, como também ndo lhe pediram,
sequer, o diploma de bacharel em Agro-
nomia. Em tempo: o bacharel em Agro-
nomia era Mestre e Doutor em Repro-
ducdo Animal.

Agronomos e veterindrios brasileiros
devem ter sido precursores do executi-
vo desejado por todos os head hunters
(cacadores de talentos) do mundo mo-
derno: a maioria dos veterindrios gosta-
va de exercer a agronomia, e quase to-
dos os agronomos exerciam a medicina
veterindria. Hoje, as empresas ja ndo pro-
curam especialistas em determinadas
dreas: procuram “o bom” de uma drea
para ser aproveitado noutra drea. Alu-
nos brilhantes do ITA, de S@o José dos
Campos, tém sido contratados para tra-
balhar em conglomerados financeiros na
Europa e nos Estados Unidos. Quer di-
zer: o sujeito se
forma em Enge-
nharia Aerondu-
tica e vai dirigir
um banco...

O perfil do
funciondrio ide-

al inclui, necessariamente, fluéncia em
duas ou trés linguas, sélidos conheci-
mentos de informdtica, jogo de cintura,
educacio e simpatia pessoal, sem as
quais o sujeito deveria ser proibido de
sair de casa. Em outras palavras: o mer-
cado de trabalho descobriu, agora, aque-
le faz-tudo que nunca dispensamos na
fazenda.

Tive um compadre, hoje aposentado,
de letras nenhumas e conhecimentos in-
formaticos nenhuns, até porque os PCs
ainda ndo se tinham vulgarizado na roga.
Mas o digno obreiro era motorista, trato-
rista, inseminador, retireiro, soldador, pe-
dreiro, calceteiro, vidraceiro, mecanico,
carapina, seguranca, alambrador, pintor,
encanador — fazia de um tudo, o marreco.
Fazia mal, mas fazia; aprendeu fazendo.

Matéria publicada recentemente
numa revista semanal de informagio
mostra que o velho faz-tudo rural, tra-
vestido de executivo, 14 vai tomando
conta dos melhores empregos da praca.
E o engenheiro que se transformou em
distribuidor de produtos dos fornecedo-
res credenciados pela McDonald’s, a
gedloga que se fez craque na andlise do
impacto das linhas de transmissio de
energia em dreas de protecio ambiental,
o fisico craquérrimo em biologia mole-
cular, o arquiteto que organiza sites, e
assim por diante.

Camdes versejou: “Mudam-se os
tempos, mudam-se as vontades/ Muda-
se o ser, muda-se a confianca/ Todo o
Mundo € composto de mudanca,/ To-
mando sempre novas qualidades.” E
muito de se desejar, portanto, que o ser-
vigo publico brasileiro siga a risca o so-
neto do maior poeta da Lingua Portu-
guesa e aprenda, a0 menos, quantos fun-
ciondrios tém, quanto ganham e o que
fazem, quando fazem. M

Hoje, as empresas ja ndo procuram especialistas
em determinadas dreas: procuram “‘o bom”

de uma drea para ser aproveitado noutra drea.

|
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A evolucdo da atividade agropecudria transformou o Estado

de Goids, deslocando-o para a linha de frente do cendrio produtivo do
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ma dadiva. Assim é Goids, um

estado favorecido pela nature-

za, com suas particularidades,
dentro desse universo rico e vasto cha-
mado cerrado. A dgua pura, cristalina
(encontram-se desde dguas termais,
com propriedades terapéuticas, até
dgua salgada), ali ainda jorra, embe-
lezando ainda mais os tracos naturais
e irrigando os campos produtivos do
Estado. Os piv0s, sindnimo de tecni-
ficagdo de ponta na agropecudria, in-
tegram-se a linda paisagem goiana e
fazem brotar ‘produtividade’. Niao é
para menos que, hoje, sdo destaques
quando o assunto € irrigagdo: sdo
1.500 pivos centrais. Ou seja, a evo-
lucdo tecnoldgica do produtor goia-

no salta aos olhos e os nimeros com-
provam que Goids passou por uma
verdadeira revolucdo em seu sistema
de producio.

Dentro do cendrio produtivo bra-
sileiro, a agropecudria goiana ocupa
posicio privilegiada. Dados estatisti-
cos do IBGE (Instituto Brasileiro de
Geografia e Estatistica) comprovam
que o Estado produz cerca de 8,72
milhdes de toneladas de grios, o que
corresponde a pouco mais de 10% da
producdo nacional. O valor bruto da
produgdo agropecudria de Goids so-
mou, em 2000, R$ 4,97 bilhdes entre
a agricultura e a pecudria. Em termos
de grdos, a soja € a grande lider, apre-
sentando a maior participagdo: R$1,11
bilhdo. E com orgulho que o Estado
ostenta o titulo de segundo maior pro-
dutor nacional de leite (2,3 bilhdes de
litros) e de algoddo herbdceo (283,74
mil toneladas); e o terceiro de reba-
nho de corte (19 milhdes de cabecgas
de gado). Sem falar da lideranga no
ranking da produgdo de tomate indus-
trial (612 mil t) e sorgo granifero
(174,82 mil).

A férmula ‘secreta’ —a associacio
de novos investimentos tecnolégicos,
a capacitacio e a profissionaliza¢do
dos produtores rurais — deu certo.
“Todo esse crescimento € fruto do tra-
balho do produtor. Nada disso acon-
teceu por acaso”, observa Macel Cai-
xeta, empresdrio rural em Vianopolis,
conhecido por seus significativos in-
dices de produtividade na drea do tri-
go, superiores aos do Canadi, Esta-
dos Unidos ou Argentina. Caixeta €
um dos pioneiros na lavoura irrigada
nos cerrados da regido da Estrada de
Ferro e alcanga um rendimento mé-
dio de 5,2 mil quilos por hectare. Em
1991, quando decidiu apostar no tri-
go irrigado, foi até chamado de ‘lou-
co’, recorda ele.

E bom lembrar que, hd cerca de 20
anos, o Estado era monocultor de ar-
roz de sequeiro e de pecudria exten-
siva de corte. A regido de Goids de-
tinha um alto indice de rejei¢do em
razio de suas terras pouco férteis.
Hoje, a exemplo das grandes regioes
produtoras, as lavouras de soja pare-
cem um imenso tapete verde e somem
no horizonte. Com a insergao dos
campos de cerrados no processo pro-
dutivo, gragas ao grande apoio da pes-
quisa e i transferéncia de tecnologia,

pela entdo Empresa Goiana de Pes-
quisas Agropecudrias (Emgopa) e da
Embrapa Arroz e Feijao e da Embra-
pa Cerrados, culturas como a soja, o
milho, o algodao, o trigo € o tomate,
entre outros produtos, passaram a pe-
sar na economia goiana. A inddstria
alimenticia cresce, atraindo novas ca-
deias e formando pdlos, gradual e ra-
pidamente, em diferentes regioes.

O crescimento na agropecudria, na
préitica, se deve muito & iniciativa de
pioneiros e seguidores que acredita-
ram no potencial do interior brasilei-
ro e erigiram suas propriedades nos
campos de cerrados goianos. O Esta-
do, contudo, deu sua contribui¢do,
ressalta o secretdrio da Agricultura e
Pecudria, Leonardo de Moura Vilela,
criador de gado de leite em Mineiros,
na regido Sudoeste. Segundo ele, os
incentivos fiscais do Programa Pro-
duzir ou a prépria reforma tributéria
posta em pritica favorecem tanto os
agropecuaristas quanto as agroindus-
trias. Uma das palavras de ordem tem
sido agregacio de valor.

A carne bovina, em especial a
questdio sanitaria, tem merecido uma
atencdo especial do Governo. Vilela
atribui o sucesso nesse negocios a
qualidade do rebanho goiano e ao
marketing do chamado boi verde. Do-
encas infecciosas que afetam os ani-
mais, como a brucelose, estdo erradi-
cadas. “Livres da aftosa, da peste su-
ina cldssica ou da New Castle, pode-
mos exportar para qualquer lugar, so-
bretudo para os exigentes mercados
da Europa e dos Estados Unidos”,
enfatiza o secretdrio, naturalmente
empolgado com os resultados do tra-
balho do atual governo em parceria
com entidades representativas dos
produtores. Goids saiu, nos ultimos
trés/quatro anos, do patamar de sete
para dez milhdes de toneladas de pro-
dugiio de carne bovina. O Secretdrio
da Agricultura ressalta ainda outros
avangos, como o incentivo a produ-
cdo do algodao e o Propasto — pro-
grama que jd recuperou nos ultimos
trés anos 170 mil hectares de pastos
degradados e que prevé, para 0 ano
agricola 2001/2002, a recuperacao Ele
mais 500 mil. O Governo dad atengao
ainda ao programa de lavoura comu-
nitdria, envolvendo 35 mil familias,
que produzem 1 milhdao de sacos de
arroz. Enfim, foi criado o férum de
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decisées envolvendo Governo e setor
privado, “mas o Governo age com a
ética do setor privado”, conclui Leo-
nardo Vilela.

Essa harmonia, podemos dizer as-
sim, foi muito bem trabalhada. O pre-
sidente da Federacdo da Agricultura
no Estado de Goias (Faeg), Jodo Bos-
co Umbelino dos Santos, atribui as
conquistas da cadeia produtiva a in-
tegragdo do setor primdrio a industria,
passando pelo comércio e prestacdo
de servicos. Todo o segmento esta re-
presentado pelo Férum Empresarial,
que congrega a Faeg, a Federacdo do
Comércio e Federacdo de Clubes de
Diretores Lojistas, a Associac¢io Co-
mercial e a Federagdo das Industrias.
Integracdo que “no comego nio era
assim por falta de unido de classe”,
afirma o dirigente rural. Segundo ele,
cada um atuava numa direcdo e com
isso seus representados eram os prin-
cipais prejudicados. Para a adog@o de
nova estratégia, tornou-se necessario
um reordenamento, estabelecendo
parcerias de resultados. A unidade foi
estabelecida aliada aos objetivos co-
muns. “Essa formatagio, fruto da or-
ganizacio, trouxe a adesiio integral,
propiciando um nove momento em
Goids”, acredita Bosco. observando
que a adocdo das parcerias, envolven-
do inclusive o Governo, promoveu
nova dindmica ao agronegdcio.

A extensdo rural teve papel fun-
damental e decisivo nessa trajetéria.
Juscelino Borges Carneiro, engenhei-
ro agronomo e um dos pioneiros na
extensao rural, através da Acar e Ema-
ter/GO, lembra dos dois periodos: da
atividade agropecudria ainda arcaica
e seguindo os principios modernos.
Na visio de Carneiro, os avancos de-
correram de um processo de geracdo
e difusdo de tecnologia. Primeiro,

Caixeta, de V
crescimento € fruto de produtor

através da pesquisa por instituicdes
pioneiras e depois pela difusdo e ori-
entacio de uma Secretaria da Agricul-
tura dinimica, associada a entidades
como a Emater, hoje Agenciarural.
“Essa transformac@o da atividade pri-
méria gerou uma agricultura moder-
na e de mercado, o que muito deve-
mos aos sistemas de assisténcia téc-
nica e extensio rural”, conclui Jusce-
lino Carneiro.

Salto — Nesse salto em dire¢ido a
uma agricultura moderna e eficiente,
uma das ferramentas indispensdveis
foi a irrigagdo. Em 1983, a drea irri-
gada era de 559,2 hectares. Hoje, as-
cende a 100 mil hectares. Um avango
gigantesco. Sdo 1.500 pivos centrais,
quando em 83 se restringiam a sete.
Projetos de irrigagdo por inundagio,
como o Lufs Alves, no Araguaia, visa
a 30 mil hectares de arroz, mas com
capacidade para até 200 mil hectares.
Esbog¢ando esses nlimeros, hoje, o Es-
tado de Goids é destaque nacional
quando se fala em irrigacio.

Evolugdes que se refletem também
na drea de armazenagem, cOm capa-
cidade instalada superior a sete mi-
lhdes de toneladas, através de 547 es-
tabelecimentos. E muito mais: segun-
do dados do IBGE, 8.5 % do total de

Para Vilela o Estado também
deu sua contribuigdo

M E B N ORI gy

Santos atribui as conquistas a
integracdo da cadeia produtiva

fertilizantes vendidos no Pais tiveram
como destino o Estado de Goids — o
quinto maior comprador; 90% dos es-
tabelecimento rurais realizam contro-
le de pragas e doengas nas lavouras;
32% utilizam assisténcia técnica;
61,5% possuem energia elétrica. E um
dado muito interessante: apenas 7%
tomam recursos emprestados para o
desenvolvimento ou expansio de suas
atividades.

‘Tirador de leite’
é coisa do passado

Nio se pode abordar o movimen-
to progressivo deflagrado em Goids
sem falar no setor leiteiro. O produ-
tor de leite goiano ‘mudou de cara’
nos ultimos anos, apesar das adversi-
dades impostas pelo mercado. Se, ha
dez anos, sua figura era de ‘tirador de
leite’— que ndo tinha em mente a for-
magdo da pecudria leiteira, porque o
produto provinha em grande parte do
gado de corte, como o nelore, ou de
matrizes que ndo correspondiam —
hoje aquele sistema ¢ uma lembranca
do passado. A producdo de 2 bilhoes
e 300 milhdes de litros anuais coloca
o Estado como o segundo do ranking

A insergio dos campos de cerrados no processo produtivo de Goids se deu gragas ao apoio da pesquisa e transferénci
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Néo é por acaso que o TM95 ¢é lider de mercado. Ele possui barras alternadamente longas e curtas e diferentes planos de rigidez

no fundo do desenho, que proporcionam maior tracdo, estabilidade e autolimpeza. O TM95 tem também um rodar mais

uniforme que elimina as vibragdes e as oscilacdes laterais. Na hora de escolher o pneu, escolha aquele que garante mais forga

e produrividcde- Escolha TM95 dq Pirelli.

VOCE PERGUNTA E A PIRELLI RESPONDE-
0800-787638 Internet: www.pirelli.com b

POTENCIA NAO E NADA SEM CONTROLE.
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brasileiro, logo depois de Minas Ge-
rais. O que € realmente consideravel,
pois hd quatro anos detinha a quarta
posicao.

Se cresceu em produgdo e produ-
tividade, deu uma verdadeira guina-
da no sistema produtivo com relagdo
a qualidade do produto, o que se atri-
bui & introducdo do sistema de coleta
e de resfriamento do leite a partir da
fazenda, melhoria genética e de sani-
dade do rebanho. O sistema manual
de coleta estd desaparecendo por com-
pleto do mapa do Estado, bem como
a condugdo do leite por meio de la-
toes. Hoje, sdio caminhdes-tanques
que conduzem o leite das fazendas as
industrias de laticinios.

Maurivan Siqueira, pequeno pro-
dutor em Silvania, com 220 litros di-
arios em média, recorda que nos idos
de 80/90 o produtor “estava totalmen-
te desarticulado”. A conseqiiéncia di-
reta desse procedimento era o prejui-
zo. “Nao havia entrosamento entre as
bacias leiteiras, os sistemas eram iso-
lados e com isso a tecnologia ndo che-
gava, ou se chegava ndo correspon-
dia”, complementa.

Com o decorrer dos anos, institui-
¢bes como a Emater/Goids, Embrapa,
Faeg, sindicatos rurais, cooperativas
e a Universidade Federal de Goids,
passaram a demonstrar maior preocu-
pagdo com o problema relativo a me-
lhoria da produtividade e da qualida-
de. Dezenas de palestras, de cursos,
de semindrios na Capital e Interior
passaram a ser ministrados; o criador
comegou a tomar maior consciéncia
e conhecimento de tecnologia, da me-
lhoria da qualidade. Os resultados po-
sitivos foram uma ocorréncia natural.

Altos e baixos — Com 31 anos na
Fazenda Cérrego Branco, em Itabe-
rai, José Alves de Almeida (mais co-
nhecido por Zé Bentinho) tem uma
histéria de altos e baixos. Num deter-
minado momento, aborrecido com 0
andamento da pecudria leiteira, ven-
dia todo o gado e ia cuidar de lavou-
ra. Noutro, como em 1971, investiu
em matrizes cruzadas e depois em
animais de origem holandesa pura ou
PO importados. Ele foi apenas um dos
criadores que, empolgados com a di-
nheirama oferecida pelo governo fe-
deral, ainda durante o regime militar,
entraram nessa onda, mas o0 resultadp
nio foi muito favoravel, porque mui-

Zé Bentinho comercializa o seu leite granelizado, uma produgdo de 1,5 mil litros por dia, e trocou
a ordenhadeira tradicional pela espnha de peixe realizando um antigo sonho

tos animais morreram em decorréncia
da infestac@o por carrapatos. No caso
de Zé Bentinho, como ndo fora feita
uma imunizac¢do, 12 das 110 cabegas
compradas morreram, lembra ele.
No inicio do século XXI, o cend-
rio € bem diferente e a sanidade do
rebanho faz a diferenca. Em sua
propriedade estdo atualmente 200 ca-
becas de gado da raca holandesa, to-
das matrizes. Sua produgio por ani-

mal é de 25 quilos por dia ou 1.500
litros didrios. Animado com os ga-
nhos, entusiasma-se e estima para o
préoximo ano uma média anual de
2.500 litros/dia e trés mil litros diari-
os para o ano 2003. Mesmo assim, nao
se prende apenas & producio leiteira
e comercializa os bezerros machos
recém-nascidos. De quebra, dd a re-
ceita para o éxito: “Ndo fico com um
centavo da comercializacdo do leite.

AREA COLHIDA EM HECTARES

Cultura 95/96 96/97
Algodao 81.575 83.234
Arroz em casca 189.897 138.092
Cana-de-aglicar 117.179 129.630
Feijao 1* safra 10.423 16.473
Feijao 2 safra 43.265 59.477
Feijao 3% safra 30.054 31.717
Cafe 5.654 5.090
Milho 12 safra 801.561 746.620
Milho 2° safra 128.450 203.131
Soja 913.871  1.016.388
Sorgo granifero 59.687 93.048
Tomate de mesa 5.098 6.185

97/98 98/99 99/00 00/01
186.661 117.056 96.718 100.505
130.607 196.558 150.334 112.661
128.093 128.746 138.750 146.550

18.564 38.853 56.456 40.055
46.699 70.499 26.524 48.915
43.073 33.818 29.299 34.659

3.979 3.603 3.986 4.073
460.349 596.658 604.967 738.486
205.631 205.631 234.877 156.864

1.382.788  1.333.646 1.491.066  1.530.643
134.963 117.559 175.850 118.464
5.568 10.677 10.196 10.196




O que lucro, aplico no pasto”. Na
Fazenda Cérrego Branco, o implante
de embrides ji € uma tecnologia usu-
al e dominada.

Como outros criadores que se ade-
quaram aos tempos modernos, comer-
cializa o leite granelizado. Trocou a
ordenhadeira tradicional por outra -
espinha de peixe -, que considera mais
dgil na extracio do leite, além de la-
vagem automadtica. “Esse era um so-
nho que acabei de realizar. Agora vou
introduzir o sistema de computagdo”,
revela.

Z¢ Bentinho aprendeu a licdo do
passado de, se possivel, ndo ficar res-

trito a uma unica atividade na fazen-
da, mas sim procurar diversificar ao
maximo. Hoje, investe também na pe-
cudria de corte, mantendo um confi-
namento de 500 bois para engorda de
animais de terceiros, cobrando por dia
ou por porcentagem. E o chamado ho-
tel de bois. O milho pamonha, que
ocupa 140 hectares, com uma produ-
cdo de 15 t/ha, é produzido em pivd e
vendido no comércio local. Os pés sdo
cortados e transformados em silagem.
No sistema de pivo produz ainda fei-
jdo, utilizando a rotag@o de culturas,
que envolve também duas safras de
milho. O milho de sequelro, numa area

Soja lidera exportagoes

0 complexo soja exporta US$ 400

milhdes anualmente, representan-
do 60% do total goiano. O crescimento
tem sido mais forte em relagdo a soja
em grdos, o que é atribuido a Lei Kan-
dir. Em Goids, a empresa Caramuru,
sediada em Itumbiara, municipio ao sul
do Estado, é um exemplo dessa politica.
“Somente a Caramuru, incrementou
suas exportagoes em 273% nos tiltimos
quatro anos”, revela o diretor da em-
presa, Alberto Borges de Souza.

Em 1997, o Estado enviava para fora
439,6 mil toneladas de soja em graos;
hoje, exporta 920 mil toneladas — prati-
camente o dobro. Com relacdo ao fare-
lo, as exportacoes aumentaram de 540
mil t para 800 mil t. “Esse crescimento
ndo foi decorrente do aumento da pro-
dugao industrial, mas sim da migracao,
no Estado, das vendas brasileiras para
o mercado externo”, expde o diretor da
Caramuru.

Souza mostra-se otimista com rela-
¢do ao futuro, observando que as pers-
pectivas sinalizam o crescimento das ex-
portagées de soja in natura, jd que o au-

na faixa de 10% ao ano. “Jd a produ-
¢do industrial seguird estagnada”, va-
ticina. Na sua opinido, as exportacies
fortalecem a renda do produtor goiano.
Lamenta, no entanto, que a producdo
industrial tenha permanecido estagna-
da em dois milhdes de toneladas, “o que
demonstra claramente que ndo estamos
tendo o mesmo dinamismo da agricul-
tura”. O industrial atribui essa condi-
¢do ao desequilibrio tributdrio ocorri-
do na Lei Kandir que, na sua visdo, de-
sestimulou a geragdo de valor agrega-
do no préprio Pais. “Esse assunto re-

mento da produgdo agricola deve seguir

quer solu¢do do governo federal”, rea-
ge.

Com relagdo ao exportador brasilei-
ro, Alberto Borges de Souza estd seguro
de que sé sobrevive quem € altamente
profissional. “As margens sdo pequenas,
a logistica tem que ser competitiva e
exige escala elevada”, constata. Inda- ||
gado se os conflitos internacionais -
decorrentes dos ataques terroristas nos
Estados Unidos e de sua represdlia em
rincées do Afeganistdo - podem contri-
buir de forma positiva para a agropecu-
dria brasileira e as exportagoes, Borges
de Souza acredita que, a longo prazo, as
nagdes desenvolvidas revisarao o seu re-
lacionamento com as nagoes periféricas.
“Espera-se a redugdo do protecionismo
nos paises desenvolvidos, o que serd po-
sitivo para o Brasil”, estima. Mas, de-
fende que o Brasil necessita desenvolver
uma plataforma industrial compativel
com o desenvolvimento agricola, consi-
derando “preocu- -
pante nossas ex-
portagoes de soja
terem saltado de
trés para 15 mi-
lhédes, enquanto
os produtos indus- ¥
trializados reduzi-
ram. Nédo conhe-
¢o, no mundo, |
agricultura forte
sem umna indistria
forte ao seu lado.
Essa estratégia
tem que ser per-
seguida pelo Go-
verno e pelo sis-
tema produtivo”,
conclui,

de 100 hectares, rende 12 mil sacas,
que comercializa, ficando com duas
mil, destinadas a alimentacdo de suas
matrizes. E d4 mais uma dica aos de-
tentores de rebanho leiteiro em Goi-
ds: “Para ser bom produtor de leite, o
ideal € plantar grios”.

Abrigo em oufro
lugar

A disponibilidade de terras, a to-
pografia e o clima favordveis, atrai-
ram um gatcho de Panambi/RS aos
extensos campos de cerrados de Rio
Verde, sudoeste goiano, a 234 km de
Goidnia. Silvio Wegener deixou o Sul
em 1982, porque a fronteira agricola
gaticha se esgotara e ele entendera que
maiores perspectivas para si e sua fa-
milia era buscar abrigo em outro lu-
gar.

Naqueles idos, em Goids, se com-
praria quatro ou cinco imdéveis por
um, em comparagdo com 0O Seu esta-
do natal. Passados 20 anos, a terra
goiana sofreu forte valorizacdo, como
por extensdo toda a regido Centro-
Oeste, onde ocorre a nova e promis-
sora fronteira agropecudria. Hoje, ndo
apenas Rio Verde atrai os novos imi-
grantes, sobretudo os gatchos, que
tomam conta de regides economica-
mente importantes, como o Chapadio
do Céu, Jatai ou Mineiros. Ha uma
verdadeira coldnia gaticha no sudoes-
te goiano.

Vinte anos atrds, a soja foi intro-
duzida no Estado praticamente pelos
gatchos. Os goianos ndo tinham a
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menor tradi¢cido com o cultivo da ole-
aginosa. A cultura tradicional em

Goids era o arroz em regime de se-
queiro. Além dos gatichos, familias de
norte-americanos e russos formavam
colénias no municipio de Rio Verde
e passavam a cultivar soja.

O tnico problema estava relacio-
nado 4 armazenagem, lembra Silvio
Wegener, observando que o caminhdo
ficava até dois dias para carregar o
grio. Com isso, a colheita se retarda-
va, exigindo em certas circunstancias
a instalacdo de lonas nas piscinas da
soja. O Governo relegava a atividade
agricola a segundo plano e com isso
muitos agricultores desistiram de
plantar, enquanto outros literalmente
quebraram. O Plano Real trouxe es-
tabilidade, ao fixar os juros, antes va-
ridveis, além do indexador que sufo-
cava a atividade no Brasil. Outro as-
pecto importante, considerado por
Wegener, foi a introducdo do sistema
de plantio direto na palha. Sempre
atento as novidades tecnoldgicas, o
produtor rural tem uma posi¢io mui-
to definida, quando o assunto em pau-
ta é transgénicos. “Lamento que o
governo brasileiro ndo tenha autori-
zado o plantio de soja transgénica,
que reduz custos e faria o Brasil com-
petir melhor no mercado com a soja
da Argentina, que concorre com a da
gente”, argumenta ele, um dos mui-
tos defensores do plantio de produtos
geneticamente modificados.

Transcorrido o periodo de maior
pioneirismo dos tltimos 20 anos, hoje
a rede armazenadora supre trangiiila-
mente a producdo crescente. Lembra
ele ainda que a pesquisa, posta em
pratica pela Embrapa e pela Emgopa,
foi responsavel pela introducao de va-
riedades de alto poder produtivo e re-
sistente as doencas. Hoje, € comum o
agricultor produzir 60 sacos de 60
quilos por hectare. E sinal seguro da
contribuic@o dos produtores rurais no
processo de desenvolvimento ou do
avanco do agronegécio em Goids.

Nova postura — A agregacio de
valor comecou a fazer parte do dicio-
nério dos agricultores de Goids e Sil-
vio Wegener é um exemplo tipico des-
se novo comportamento profissional.
Atualmente, planta-se visando a rota-
¢ao de culturas em primeiro lugar e,
em decorréncia, a lucro. Dessa forma,

nada de prejuizos.

O gaiicho Wegener apostou em Rio Verde e ndo se arrepende. Hoje, ele é um exemplo tipico de
que a agregagdo de valor na propriedade significa uma colheita de resultados positivos

Agora, planta-se o milho — o bi-
cho-papio de muitos, porque seus pre-
¢os estdo baixos em comparagdo com
outros produtos, sobretudo quando
avaliados em dolar, que é a moeda-
referéncia, por exemplo, para a sojae
o girassol. Planta-se milho porque ¢
o alimento do suino, a nova atividade
que se implanta em Goids, gracas a
presenca da Perdigdo em Rio Verde.

Wegener produz milho visando ao
consumo de 25 mil sacas/ano, apenas
em sua granja. Ele ndo tem preocupa-
¢do com a comercializacdo no mer-
cado, porque toda a utilizacdo do ce-
real produzido na Fazenda Sao To-
mads, que é de 35 mil sacas em 330
hectares, serd por sua nascente, a su-
inocultura. Seu projeto € de 1.200
matrizes. Na opinido dele, a Perdigao,
que optou por altos investimentos em
Goids, é ‘a bola da vez’.

A suinocultura de fato é um fator
positivo a mais neste Estado, porque
ela consome o milho e o farelo de
soja, gerando, além do mais, empre-

O Projeto Buriti, da Perdigao,

Nogueira Jiinior, da COMIGO, ressalta que
Rio Verde tem tradigdo em cooperativismo

gos aregifo. A criagdo de suinos exi-
ge muita mao-de-obra e mais investi-
mentos no setor ou em toda a cadeia
produtiva. Apenas ele, por exemplo,
gera 17 empregos diretos mais a uti-
lizagao da familia no processo de cri-
acdo. Se a lucratividade € festejada,
um adendo econdmico importante é
ressaltado pelo granjeiro de Rio Ver-
de: os dejetos dos suinos sdo utiliza-

dos na lavoura, reduzindo os custos
operacionais na compra de adubos.
; ; By >
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echard este ano com a destinagio de R$ 70 milhdes para a regiao

s rope e ol R



0 polo
agroindustrial é
aqui

A Perdigdo se aportou em Rio
Verde e hoje é uma das exportadoras
goianas. O Complexo Agroindustrial
da Perdigdo (Projeto Buriti), em Rio
Verde/GO, completou um ano de ope-
racdo em agosto passado. A empresa
fechard 2001 tendo empregado cerca
de R$ 70 milhdes na regido. No mes-
mo periodo, os produtores integrados
terdo aplicado outros R$ 35 milhoes
na implantacdo de granjas de suinos
e frangos no municipio

Até o momento, 0S TeECursos ja so-
mam R$ 290 milhdes, do total previs-
to de R$ 400 milhdes a serem investi-
dos até 2003, quando o projeto estara
totalmente concluido. Neste primeiro
ano, o abate na unidade de Rio Verde
ja atinge a marca de 2 mil suinos/dia
e 100 mil aves/dia.

No préximo ano, a empresa con-
cluird a implantagdo da primeira fase
do projeto, que prevé 0 abate de 3.5
mil sufnos/dia e 280 mil frangos/dia,
além de 250 toneladas didrias de in-
dustrializados, como mortadela, lin-
gilica calabresa, hambiirguer e empa-
nados.

Desde junho estdo sendo realiza-
dos embarques de carcaca de suinos
para a Riissia, produzidos em Rio
Verde. Inicialmente foram embarca-
das 300 toneladas e, segundo o dire-
tor operacional da regional, Euclides
Costenaro, deverd chegar a 800 tone-
ladas mensais a partir de outubro e
atingir a marca de 13111 toneladas em
dezembro. A Perdigio também jd est4
exportando, atraves da unidade, cer-
ca de 600 tonelad’as de carnes de aves
por més pard paises da Uniiio Eyrg.-
péia e Japio.

Desde que se estabeleceu no my.-
nicipio, @ empresa jd gerou 2.200 ey~

regos diretos. Desse tqta], 240 tra-
balhadores recebci'am treinamento nag
linhas de producdo das unidades in-
dustriais de Santa Catarlﬂﬁ_l, para co-
nhecerem na pratica a funcio e se tor-
narem agentes multiplicadores. Serz
criados na unidade, alnd’a este ano,
mais 400 empregos ¢, at€ o fina] de
2002, deverao Ser 3.500 empregadog

diretos.

Algoddo herbdceo em ascensdo

G oids € o segundo maior produtor na-
cional de algoddo, com drea culti-
vada de 100 mil hectares. No ano agrico-
la 1989/1990, o algoddao herbdceo colhi-
do ocupou 35,45 mil hectares, ocorrendo
sucessivas ascensoes. Jd na safra 1997/
1998, alcangou a casa dos 186,66 mil
ha e uma producdo de 260,18 mil t. Para
este ano, a produgdo esperada € de
283,74 mil t, o recorde de sua histéria
em campos de cerrados goianos, segun-
do levantamento do IBGE e da Faeg. A
produgédo esperada do algoddo em plu-
ma € 98,8 mil t nesta safra.

A topografia plana do terreno e o cli-
ma da regido favorecem o desempenho
da cultura, cuja produgdo de qualidade
e elevada produtividade fazem a perfor-
mance do algodao cultivado em solo goi-
ano igualar-se as maiores do mundo, sob
condi¢des de chuva, conforme andlise da
Associagdo Goiana dos Produtores de
Algodao (Agopa).

Programa de manejo — Para con-
tornar os vdrios problemas tecnoldgicos,
que afetam a produtividade e a rentabi-
lidade final do algodoeiro, a Fundagao
de Apoio a Pesquisa e Desenvolvimento
Agropecudrio de Goids (Fundagdo GO)
estd atenta a novos cultivares para a re-
gido e o alto custo de produgdo. Nesta
safra, um projeto foi implantado e seu

-
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_ Os investimentos das empresas
N340 param por af e ndo se restringem
a Rio Verde. Em Goidnia, a Arisco
Produtos Alimenticios é a mais anti-
84 € a mais importante, gerando aci-
ma de trés mil empregos diretos e con- |
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objetivo é — através da geracdo e trans-
feréncia de tecnologias — reduzir os ris-
cos e o custo de producdo, assim como
aumentar a rentabilidade para a susten-
ta¢do da cotonicultura, conservando o
meio ambiente.

Na safra 1999/2000, o projeto foi im-
plantado e conduzido em oito municipi-
os, constando de trés programas: um de
melhoramento do algodoeiro préprio de
Goids, outro de manejo cultural e ainda
mais um de transferéncia de tecnologi-
as, cujos resultados obtidos neste pri-
meiro ano de trabalho jd sdo de grande
relevancia para o aperfeicoamento da
cotonicultura regional.

Foram identificadas vdrias cultiva-
res comerciais e linhagens com grande
potencial produtivo e tecnoldgico,
como alternativas para plantio em Goi-
ds e seus niveis tecnolégicos de mane-
Jo. Na atual safra, o projeto foi insta-
lado em nove municipios, onde jd se
iniciaram a¢des de transferéncia de tec-
nologia.

Um dos fortes campos experimentais
da Fundacdo GO é na Fazenda Palma-
res, em Santa Helena de Goids. Os pro-
gramas de difusdao de tecnologia ocor-
reram através de dias de campo em Cha-
padado do Céu, Goiatuba, Acreiina e San-
ta Helena de Goids.

tribuindo fortemente na geracdo de
impostos, entre outros aspectos de
ordem econdmica e social. A Arisco
atua na area de extratos e, em decor-
réncia, implantou-se importante pélo
tomateiro industrial no Estado. Se-
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gundo a Secretaria da Indudstria e Co-
mércio, mais de 300 empresas esta-
beleceram-se no Estado nos ultimos
anos, representando investimentos da
ordem de R$ 713 milhdes, gerando
mais de 40 mil empregos diretos.

Granjeiros integrados — Para
dispor de uma melhor articulacdo ge-
rencial, os produtores de suinos estdo
criando a Associacdo dos Granjeiros
Integrados, em substituicdo & Asso-
ciacdo dos Produtores de Leitdo. A
nova entidade torna-se assim mais
abrangente, saindo dos 12 produtores
de leitdo para dezenas de granjeiros,
€ conta com a orientacdo técnica da
Perdigio, explica José Antonio No-
gueira Jinior, um dos articuladores da
associacgio, diretor-secretdrio do Cre-
di-Rural da COMIGO (Cooperativa
Mista dos Produtores Rurais do Su-
doeste Goiano).

Nogueira Junior lembra que o mu-
nicipio de Rio Verde tem tradicdo em
associativismo, dispondo desde 1975
da COMIGO, sindicato rural e a As-
sociacdo dos Produtores de Graos.
Para ele, o Estado € referéncia nacio-
nal em cooperativismo de crédito.
“Isso ndo foi construido por banquei-
ros, mas por produtores comuns do
Estado”, observa, lembrando que o
crédito rural na regido surgiu nos po-
roes da cooerativa.

Capitalizacdo — Ao se fazer uma
andlise evolutiva do agronegécio goi-
ano, fica-se convencido de que o em-
presdrio rural mudou, avangou e estd
mais capitalizado. A opinido é mani-
festada por Nogueira Jinior. Alguns
sinais ilustram bem essa nova perfor-
mance, embora o produtor enfrente
adversidade climdticas e econdmicas.
Mais capitalizado, os reflexos sio sen-
tidos no comércio, explica ele. E o
carro € o sinal mais evidente de que
as coisas vao bem na lavoura. E mui-
to comum comentdrios do tipo “A pri-
meira coisa que o fazendeiro faz,
quando tem lucro, é trocar de carro.
E é sempre uma caminhonete, de pre-
feréncia importada”.

Em Rio Verde, por exemplo, é di-
ficil encontrar automével velho. “Ve-
lho vai para o asilo”, brinca Maria
José Londe, criadora na regido, ao
concordar que, quando pode, o riover-
dense € vaidoso.

Nogueira Juinior, formado em
agronomia, mora hd 20 anos na cida-

Carregamento de soja chega a COMIGO, cooperativa referéncia no Estado e no Pais que ocupa-
se do beneficiamento, industrializacdo e comercializagio de produtos agricolas

de de Rio Verde. Oriundo de Viradou-
ro, interior de Sao Paulo, ao formar-
se foi para Goids. Acabou lecionan-
do na Faculdade de Agronomia e com-
prando sua primeira gleba de terra,
pois jd estava encantado com a topo-
grafia do solo e com o povo acolhe-
dor. Ele logo notou que a regido dis-
punha de todos os ingredientes para
crescer, com o povo receptivo as no-
vas idéias, a utilizacdo da tecnologia
e aos investimentos.

Hoje, além das fungdes financei-
ras no Credi-Rural COMIGO, produz
milho, soja, cria gado de corte e sui-
nos. Como outros produtores do mu-
nicipio, cultiva milho como alimento
dos leitdes. Isso significa dizer que a
queda no preg¢o do grdo ndo o preo-
cupa, porque “o milho serd transfor-
mado em leitdo”, ressalta. Entretan-
to, ele tem os pés no chdo: “Ficar rico
com a suinocultura, ndo acredito, mas
estou convencido de que representa
mais uma possibilidade de equilibrio
financeiro a quem produz”, depde.

Para Arante, de Acreiina, o produtor rural
estd fazendo a sua parte

A for¢a do

cooperativismo

A COMIGO ¢ uma das principais
referéncias de como o cooperativis-
mo pode ser eficiente. Fundada na ci-
dade de Rio Verde, em 1975, por pio-
neiros como Paulo Roberto Cunha,
atual prefeito do municipio, hoje é
presidida por Anténio Chavaglia, um
verdadeiro executivo.

S30 4.156 o nimero de coopera-
dos e 1.313 o de empregados, dispon-
do de unidades armazenadoras em Rio
Verde, Jatai, Montividiu, Acretina,
Santa Helena, Paratina e Indiara, com
capacidade total de 772 mil toneladas
e 1.870 toneladas/hora de secagem. A
cooperativa se ocupa do beneficia-
mento, industrializacao e comerciali-
zacdo de produtos agricolas.

Em suas instalagdes em Rio Verde
conta com uma loja, onde hd um su-
permercado, se¢do de pecas e de ve-
terindria, armazéns, industrias de 6leo
e farelo de soja, como moageira e re-
finaria com capacidade para mil to-
neladas didrias. A industria de latici-
nios, 100 mil litros/dia; a fabrica de
sabdo, 20 t/dia; a de fertilizantes, 90
t/dia. Diariamente também siio produ-
zidas 320 toneladas de racdo, sem
contar a unidade de descarogamento
de algoddo, com cinco mil arrobas/
dia, e a unidade de beneficiamento de
sementes, com 80 mil sacos/ano.

A marca COMIGO desbravou no-
vas fronteiras e seu mercado atinge
praticamente todo o Pafs, em especi-
al o paulista. Para ganhar ainda mais




PRODUCAO EM TONELADAS

Produgao 95/96 96/97 97/98 98/99 99/00 oo/o1
Algodao herbaceo 173.307 189.744 260.182 278.363 254.476 283.742
Arroz em casca 303.378 231.874 213.819 352.135 294.629 187.091
Cana-de-aglicar 8.767.380 10.222.459  9.871.489 9.251.798 10.042.959 11.231.800
Feijao 1° safra 12.976 27.104 30.378 68.492 99.838 66.583
Feijao 2* safra 32.139 69.129 53.953 50.391 29.265 64.106
Feijdo 3? safra 70.281 72.001 102.151 82.094 71.312 89.225
Café 5.529 4.973 4.948 5.045 5.877 6.990
Milho 12 safra 3.833.563 3.056.711 1.885.799  2.811.789 2.973.719  3.493.630
Milho 2* safra 367.257 633.050 660.537 602.812 685.756 430.000
Soja 2.019.1563  2.451.163  3.409.191 3.420.653 4.092.934  3.734.939
Sorgo granifero 111.904 115.348 224.419 152.198 287.502 174.820 3
Tomate 262.275 354.076 331.813 759.009 712.448 712.448
Trigo 18.439 8.196 11.757 12.520 8.509 12.881

forca, foi criada a joint-venture
Dalland-COMIGO, um niicleo produ-
tor de genética de suinos, fornecendo
25% da linha fémea para o Projeto
Buriti, da Perdigdo, e 75% dos ma-
chos. A difusdo de tecnologias e pes-

quisa é uma das prioridades. Cerca de
169 hectares sdo destinados ao desen-
volvimento de novas variedades de
soja, algodao e trigo.

Segundo Antdnio Chavaglia, que
também preside a Organizacdo das

Cooperativas de Goias (OCGQG), o co-
operativismo goiano tem contribuido
fortemente para o desenvolvimento
organizacional e de unidao do produ-
tor rural no Estado. Goias dispde de
58 cooperativas agropecudrias, com

0 cultivo do girassol teve inicio hd

oito anos na regidao de Rio Verde,
gragas a implantagdo de uma indiistria
do municipio de Trindade, cidade consa-
grada em Goids pelas manifestagées re-
ligiosas. Trindade representa para os
goianos o que Aparecida, em Sdo Pau-
lo, significa para os brasileiros. A cida-
de estd a cerca de 15 quilometros de
Goidnia, na regido mais a oeste, e Rio
Verde se situa no sudoeste. Apesar de se
localizar em uma ‘cidade santa’, nenhu-
ma reza segurou a moageira do giras-
sol e ela faliu.

Com isso, a cultura recém introduzi-
da no Estado, apesar do sucesso tecno-
légico e crescente interesse por novos

produtores, sentiu o peso. Hd quatro
J anos, no entanto, a Caramuru, indistria
moageira localizada em Itumbiara, re-
gido sul de Goids, tomou interesse pelo
girassol e assim os agricultores voltaram
a cultivd-lo em Rio Verde. A indistria
Caramuru promoveu este ano a primei-
ra exportacdo de girassol Made in Goi-
das.

Marion Kompier (na foto) — filha de
holandeses que implantaram a Fazenda
Brasilanda e entre os pioneiros na regido,
introduzindo inclusive novas técnicas as-

Os encantos do girassol nos campos do cerrado

similadas pelos vizinhos — € umajovem que
segue os passos dos pais. Marion ndo tem
diivida, mostrando-se convencida de que “o
produtor sabia plantar, mas com relagdo
ao girassol, muitas vezes faltava quem o
comprasse’.

O girassol é uma cultura comemorada
por agricultores modernos, como Marion
Kompier; formada em Agronomia. “E uma
opcdo 6tima para a safrinha. O girassol
pode ser plantado em cima da drea do mi-
lho”, explica. A nova alternativa de culti-
vo € fator relevante no processo de rota-
¢do de culturas, porque é relativamente to-

foi comercializada por R$ 19,50. Sua

lerante a seca. Para apresentar resulta-
dos lucrativos, seu plantio deve ocorrer
até fevereiro. Em marco, as chances
“sdo de se cobrir apenas os custos”, ob-
serva a produtora rio-verdense. Algo em
torno de 18 sacas por hectare, o corres-
pondente a R$ 360. A produgédo média é
de 30 sacos por hectare, em Rio Verde.
Na atual safra, a saca de 60 quilos

cotagdo € em délar. A expectativa dos
produtores de girassol no Estado é que
a saca seja cotada a US$ 9, ou seja, mais
de R$ 25 ao cambio atual.

A jovem Kompier sustenta a neces-
sidade de outras indiustrias no Estado,
para comprar e moer, observando que
mais de 90% do oleo de girassol proce-
de da Argentina. A COMIGO é uma das
esperancas dos agricultores. Como ela
moi soja, a perspectiva é de que tam-
bém introduza a moagem de girassol.

Em tempo: se milagre existe, os pro-
dutores goianos de girassol podem agra-
decer a Santissima Trindade. A indiis-
tria que havia falido em Trindade serd
reativada, depois que seus equipamen-
tos foram recentemente comprados pelo
grupo Irmaos Soares, de material de
construcdo de Goids.
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70 mil associados oriundos das areas
especificas de grios, carnes, laticini-
o0s, algoddo, suinos e frangos.

Eixo de escoamenfo
da produgdo

Acretina, uma cidade do sudoeste,
com pouco mais de 20 anos — locali-
zada as margens da BR-060, que liga
Goidnia/GO a Cuiaba/ MT —, é como
centenas de outras em Goids, que sur-
giram em fung¢do da agricultura. A
prépria rodovia contribuiu fortemen-
te para o seu desenvolvimento, por-
que tornou-se um dos eixos de escoa-
mento da producdo. Sua populacdo al-
canca 20 mil pessoas, que vivem di-
reta ou indiretamente da renda do
agricultor ou do pecuarista.

Archimedes dos Santos Arantes,
da Fazenda Canad4, é um dos pionei-
ros. Natural de Ourinhos, interior de
Sdo Paulo, chegou a Goias por con-
vite de um parente. Gostou dos cerra-

O desenvolvimento da lavoura em Goids, que acabou impulsionando a adocéo do sistema plantiq
direto, pode se dizer que ¢ recente. Hd 20 anos, o Estado era monocultor de arroz de sequeiro

dos goianos, sobretudo da existéncia
de dgua dos péntanos. Despertado
pela disponibilidade de terras a pre-
cos convidativos, comegou sua ativi-
dade agricola. Primeiro, plantou ar-
roz de sequeiro. Apds, aderiu, como

0 trigo € ainda incipiente no Esta-
do, mas este ano, em decorréncia
da politica cambial brasileira, recebe
novo fomento, congregando inclusive
toda a cadeia triticola. A drea a ser co-
lhida este ano chega a 7, 93 mil hecta-
res, com uma produgdo prevista de 12,88
mil toneladas. Os produtores goianos
adotam o sistema irrigado.

A cultura, € interessante lembrar,
passou por momentos dificeis em pas-
sado recente, porque o governo brasi-
leiro estimulou a importagdo de trigo,
sobretudo da Argentina, parceiro de
Mercosul. Na safra 1995/199696, por
exemplo, Goids chegou a produzir 18,43
mil t do cereal em seus campos de cer-
rados.

Jd se fala em producdo de trigo or-
gdnico na regido do cerrado, no perio-
do outono-inverno. Segundo o pesqui-
sador da Embrapa Arroz e Feijao, Abe-
lardo Diaz Cdnovas, o trigo orgdnico
“pode se constituir numa boa perspec-
tiva econdmica para os produtores qie
dispoem de estrutura de irrigacdo, em
locais acima de 500 metros de altitude,
em Goids e no Distrito Federal, e de 400
metros em Minas Gerais”.

A producdo pode ser destinada a in-
diistria dos chamados produtos naturais
derivados do trigo, muito comuns nos su-

Cadeia triticola é fomentada

permercados, mercados e feiras livres.
Na opinido de Cdnovas, numa perspec-
tiva de mercado mais ampla, pode-se
promover a organizagdo de associagdes
de produtores de trigo orgdnico que, sob
a orientagdo e certificacdo do drgdo

competente, poderd conquistar nichos
de mercado para o produto em grao ou
crid-los para os produtos originados de
seus diversos usos industriais.

melhor qualidade. W

muitos outros, a corrida da soja, dg
milho e do algodio.

Muitos dos pioneiros ficaram rj._
cos. Hd dez anos, 4,84 hectares ngg
passavam da casa dos R$ 2 mil. Ayy.
almente, essa mesma drea vale R$17
mil, “Hd gente que ndo entrega poy
menos de R$ 20 mil”, afirma Archj.
medes, numa demonstragdo de que 4
terra sofreu forte valorizagfo e muj.
Los querem preservar esse patrimonig_

Em Acretina e, por extensdo na to.
talidade dos municipios da regido Suj,
Sudoeste, a atividade agricola € toca.
da com a utilizagdo da tecnologia de
ponta. Os equipamentos sd30 0S Maig
sofisticados e os engenheiros agrono.
mos possuem alto conhecimento teg.
rico e prético.

Os investimentos sdo altos. Og
custos operacionais na cultura do aJ.
godao, por exemplo, oscilam entre Rg
4 mil e R$ 4,5 mil. Mecanizagdo € 5
ordem do dia. Na Fazenda Canadg
sdo mais de 200 maquinas agricolag
da mais alta sofisticacdo operandg
numa drea de cerca de 700 alqueires

Para Arantes, o produtor rural estg
fazendo a sua parte. “O produtor ru.
ral brasileiro entende do seu riscado™
diz ele, acrescentando que cabe a0 go.
verno federal a defini¢do de uma po.
litica agricola em beneficio do agro.
negdcio brasileiro.

Critico, ele lamenta que 0 g0Ver-
no federal mantenha aliquotas altas,
prejudicando o agricultor, e defende
a criacio de institutos de pesquisa di-
recionados a oferecer sementes de




36 anos

.\,oferecendo
solucoes

a sua Iavoura
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TECNOLOGIA
para todos os bolsos

Existe no mercado uma grande variedade

de marcas e modelos de tratores. Cabe ao produtor

adquirir aquele que melhor se

adapta as necessidades de sua atividade agricola

Luciana Radicione

agricultor brasileiro — ciente de

que a concorréncia ndo estd

apenas no vizinho do outro lado
da cerca, mas nos produtores das princi-
pais regides agricolas do mundo — esta
cada vez mais atento a importancia da
renovacdo do parque de maquinas como
fator de evolugio dos indices produti-
vos e de competitividade. Essa profissio-
nalizacdo trouxe um interesse e uma
maior exigéncia em relacio as méqui-
nas agricolas utilizadas na propriedade.
O trator, por exemplo, veiculo de extre-
ma utilidade nas atividades do campo,
onde ele passa mais tempo, deve mos-
trar eficiéncia nos vdrios tipos de opera-
¢do, como plantio, gradagem e aplica-
cdo de insumos.

Independentemente da escala pro-
dutiva, os agricultores estdo buscando
mdquinas que disponibilizem tecnologia
suficiente para atender as necessidades
de produgdo, de acordo com a atividade
rural e em sintonia com os implementos
utilizados.

De olho nas novidades dos fabrican-
tes e nos pregos, os produtores de hoje
aprenderam a valorizar a evolugdo tec-
nolégica e buscam, dentro do possivel,
equipar sua propriedade com o que con-
sideram indispensdvel. Analisam, sim, a
real necessidade de uso e as vantagens
que as mdquinas modernas podem pro-
porcionar. O grande aliado, nesse mo-
mento, é o cdlculo custo x beneficio: de
nada adianta o trator ser o melhor —e o
mais caro — se o produtor ndo necessita
de tantos recursos. Ja se apenas o fator
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preco for considerado, o produtor aca-
bara adquirindo um trator com caracte-
risticas inferiores ao necessdrio e certa-
mente sua atividade serd prejudicada.

Segundo o engenheiro agricola da
Universidade Federal de Pelotas
(UFPel), Carlos Anténio Marques An-
dersson, a fabricago de tratores no Pais
tem seguido uma certa tendéncia ao lon-
go dos tltimos anos. A relagdo entre tra-
tores produzidos com diferentes faixas
de poténcia bruta no motor, principal-
mente entre 50 2 99 cv e 100 a 199 cv,
mantém uma relativa estabilidade. “Com
a adocdo de novas técnicas de preparo
do solo e outras tarefas que minimizam
a utilizagdo de tratores na propriedade,
pela redugdo do nimero de horas de tra-
balho, o interesse dos produtores passa
a ser pela compra de tratores médios,
com faixa de poténcia entre 80 e 120 cv”,
afirma ele. O modelo de trator mais pro-
duzido pelos fabricantes e mais procu-
rados pelo agricultor brasileiro € o que
possui faixa de poténcia bruta no motor
entre 50 e 99 cv. “E o ideal para a gran-
de maioria das tarefas e também adequa-
do ao plantio direto, onde sdo usadas
maquinas e implementos de menor por-
te, nas lidas de plantio e aplicagéo de
produtos quimicos, basicamente”, infor-
ma o engenheiro da UFPel.

Na regido Centro-Oeste do Pais, onde
predominam lavouras com dreas mais
extensas, é normal o agricultor adquirir
tratores de maior porte, com poténcia
superior a 120 cv. “Sao mdquinas de ele-
vada capacidade de trabalho, para fun-

cionarem em amplas dreas durante o dja
tracionando e acionando grandes imple:
mentos. Um s6 modelo desses & capaz
de realizar o trabalho de até quatro tra-
tores médios”, enfatiza Andersson.
Tendéncia — Conforme o diretor de
marketing da Valtra, Claudio Costa, og
tratores europeus jd alcancaram a potén-
cia de 260 cv. “Com o0 objetivo de ay-
mentar ainda mais a produtividade de
trabalho, a tendéncia vem sendo o uso
de implementos cada vez maiores, que
por sua vez exigem maquinas de maior
poténcia”, afirma. Segundo ele, no Bra-
sil ja existe demanda por esse tipo de
madquina, embora ainda muito restrita,
No segmento de alta tecnologia da Val-
tra destacam-se 0s modelos importadog
HiTech, de 125 a 160 cv, equipados com
computador de bordo e cAmbio semi-
automdtico. Conforme Costa, as usinas
paulistas t8m comprovado os bons resul-
tados proporcionados pelos modelos re-
feridos, inclusive auxiliando no proces-
so de nacionalizacdo, para atendimento
a demanda. “Essas mdquinas represen-
tam o que hd de mais moderno em tec-
nologia agregada e tém se constituido na




tendéncia de aquisi¢io daqueles que pro-
curam um trator com avan¢ado desem-
penho”, afirma.

Que a escolha do trator depende do
tipo de atividade desenvolvida pelo pro-
dutor rural, ou seja, da sua aplicagdo no
campo, ndo resta diivida. “Foi-se o tem-
po em que se ganhava dinheiro utilizan-
do mais os bracos do que a cabeca”, afir-
ma Carlos Andersson. Segundo o técni-
co da UFPel, o produtor que deseja per-
manecer na atividade que desenvolve,
mantendo boa margem de lucro, deve
estar atento s melhorias tecnolégicas a
todo momento introduzidas na maqui-
naria agricola. Ressalta, no entanto, que
nio basta adquirir um trator novo e mo-
derno. “Deve haver, isto sim, uma incan-
savel busca pela melhor utiliza¢do do
equipamento, para que renda ao maxi-
mo”.

Os fabricantes do ramo tém mostra-
do muito empenho em seduzir agricul-
tores com tecnologias de ponta que fa-
zem a diferenga na decisdio da compra,
embora muitos dos beneficios alegados
nao possam ser visualizados no momento
de fechar o negécio. Precisam ser com-
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provados é no campo. De acordo com
Andersson, o trator deve atender na me-
dida exata as exigéncias dos produto-
res: uma mdquina de custo razodvel,
dotada de alta versatilidade, em condi-
¢Oes de acoplar os mais diferentes ti-
pos de implementos. “Seu projeto deve
incluir conforto, ampla visibilidade, fa-
cil manobralidade e grande resisténcia”,
aponta.

O consultor em mecanizagio e pro-
fessor da Universidade de Brasilia
(UNB), Luiz Vicente Gentil, informa
que hd muitas novidades 4 disposicio

dos produtores, em termos de redugdo
de custos na operacdo do trator. “O agri-
cultor agora se convence de que maqui-
na barata € sempre dor de cabega”, diz.
Entre o que hd de mais moderno ao al-
cance do produtor estdo os tratores ca-
binados, com reserva de torque, trans-
missdo hidrostatica, pneus de alta flutu-
acdo, comando tipo joystick, tomada de
poténcia multipla, computador de bor-
do, console lateral informatizado e mo-
tor ecolégico. Com muito conforto e
completa seguranga.

Pesquisa — De olho na exigéncia

A Granja
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dos produtores por tratores altamente
versdteis, com Gtima relacdo custo x be-
neficio e capazes de executar multiplas
tarefas, as empresas investem pesado na
pesquisa e no langamento de tecnologi-
as para serem disponibilizadas nas ma-
quinas, conforme as necessidades dos
seus clientes. Na opinido do gerente de
produto e mercado da John Deere, José
Luis Coelho, a exigéncia por tecnologia
estd muito associada a performance das
maquinas: motores de menor consumo
e maior eficiéncia, transmissdes com
adequado escalonamento de marchas,
sistemas hidraulicos de alta vazdo, se-
guranca e conforto operacional, cabines
climatizadas com baixo nivel de ruido e
vibracoes, assentos e comandos ergono-
micamente posicionados, e monitores de
performance. ‘“Todas as novidades t€ém
como objetivo o aumento da produtivi-
dade e do conforto, assim como segu-
ranca operacional”, salienta Coelho.
Embora em termos de volume os tra-
tores mais vendidos estejam na faixa de
75 a 100 cv, Coelho afirma que o au-
mento da poténcia € uma tendéncia na
produgdo de quase todas as culturas, es-
pecialmente no caso de grios. “Isso
ocorre porque o agricultor, que busca

TRATORES PRODUZIDOS POR FAIXA DE POTENCIA - de 50 a 99 cv

Costa, da Valtra: a tendéncia vem sendo o
uso de mdquinas de maior poténcia

maior produtividade, muitas vezes tem
que conciliar mais de uma operacdo em
cada passada do trator na lavoura”, afir-
ma. Conforme o gerente da John Dee-
re, os componentes que hoje sio reali-
dade nos tratores mais modernos per-
mitem ao operador apenas ‘guiar’ a
mdquina. “Os sistemas hidraulicos com-
putadorizados sao capazes de memori-
zar vdrias funcdes de regulagem simul-
taneamente”, salienta.

A John Deere
Brasil, que segundo
Coelho fechou o
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TRATORES PRODUZIDOS POR FAIXA DE POTENCIA - de 100 a 199 cv

faixa de trabalho
agricola. A empresa
também oferece o
sistema de embrea-
gem Permaclutch,
que tem a mesma
vida qtil do trator,
nao necessitando
daqueles reparos
permanentes que
ocorrem devido a
desgastes dos discos
de friccdo conven-
cionais. “Os tratores
das linhas 6000 e
7000 sdao montados
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Coello, da John Deere: a exigéncia por
tecnologia estd muito associada & performance

sobre chassi, 0 que 0s tornam mais ro-
bustos e, conseqiientemente, menos su-
jeitos a paradas e quebras”, salienta Co-
elho.

Indispensavel — Para muitos pro-
dutores brasileiros, o conforto deixou
de ser um luxo para se transformar em
um item indispensdvel para melhorar a
produtividade agricola. Um trator ca-
binado, além de confortavel, trabalha
maior nimero de horas com menor ng-
mero de paradas. “O produtor ji perce-
beu que cabine é sindnimo nido sé de
conforto, mas também de praticidade,
desempenho e produtividade”, destaca
o diretor comercial da New Holland no
Brasil, Francesco Pallaro. Na John De-
ere, 0 segmento acima de 120 cv de tra-
tores cabinados ja responde por mais de
65% das vendas da empresa. A expec-
tativa, na opinifo de José Luis Coelho,
¢ de aumento significativo da partici-
pag¢do no segmento de 100 cv. “No caso
dos tratores menores isso ainda ndo
ocorre, pois proporcionalmente o valor
percentual de uma cabine em relagfo
ao trator ainda é bem maior do que num
trator com poténcia superior”, afirma.
De acordo com Coelho, a presenca da
cabine pode aumentar a performance do
trabalho em até 20%. Para a Massey
Ferguson, empresa com participagio de
34,1% no mercado brasileiro, o indica-
tivo de demanda por tratores cabinados
é crescente, mas ainda se restringe a de-
terminados nichos de mercado: Centro-
Oeste, para tratores de alta poténcia; no
Sul, para produtores que costumam pes-
soalmente operar o trator; e o setor su-
croalcooleiro, em funcfio das jornadas
didrias triplas, assim como ocorre nas
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Pallaro, da New Holland: o conforto se
transformou em um item indispensdvel

grandes lavouras de arroz do Sul.
Conforto — Outros itens, no entan-
to, jd estdo no mercado e vém facilitan-
do o trabalho do homem do campo. As
empresas, cada vez mais, estdo inves-
tindo no planejamento ergondmico dos
componentes dos tratores. Incluem-se,
ai, os bancos (assento e encosto), a vi-

gagdo

Divul

sibilidade da cabine e até mesmo a al-
tura dos pedais e a posicdo dos botdes
e teclas de acionamento, que influenci-
am diretamente no resultado final do
trabalho. “Comandos e alavancas de
facil operacao tornam mais confortivel
o trabalho do operador, agilizam a ati-
vidade e evitam quebras ou problemas
causados pela md conducio da maqui-
na”, afirma Francesco Pallaro, da New
Holland. Dentro dessa proposta, no
caso da New Holland, o Lift-O-Matic
(sistema hidrdulico) e a transmissio
sincronizada se tornaram itens obriga-
térios em todos os tratores. “Outro re-
curso muito bem aceito pelos produ-
tores € o sistema de transmissao Ran-
ge Command, em que as marchas po-
dem ser trocadas durante qualquer ope-
ragdo, mesmo em movimento”, expli-
ca Pallaro.

A linha TM, da New Holland, é
exemplo de que a tecnologia caminha ao
lado da produtividade e do conforto. A
alavanca de cimbio, tipo joystick, € ajus-
tavel, para adaptar-se ao operador. Per-
mite a programagio de velocidades e o

acionamento do modo automadtico de
transmissdo (para deslocamento em es-
tradas). Uma segunda alavanca, a esquer-
da do volante, possibilita inverter o sen-
tido de direcdo do trator sem o uso da
embreagem. O sistema hidraulico des-
ses modelos € mais um exemplo de avan-
¢o tecnoldgico. O engate de trés pontos
vem equipado com sistema de controle
eletrdnico de flutuac¢do, com botdes de
controle de esforcos, de sensibilidade de
tracdo, controle de velocidade de desci-
da e uma posic¢io de bloqueio, para o
controle eletrénico do transporte. “Isso
tudo facilita a operacio e diminui o des-
gaste do trator e do operador”, revela
Pallaro.

A Agrale, seguindo o conceito de
que para cada exploracio agricola exis-
te um trator ideal, disponibiliza tecno-
logia nos seus tratores de até 48 cv. Sdo
maquinas adequadas ao trabalho de pe-
quenos produtores rurais voltados a
horticultura, & viticultura e a fruticultu-
ra, por exemplo. “No segmento em que
atuamos com maior énfase, o agricul-
tor exige tratores de pequeno porte,
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Rigoni, da Agrale: a empresa desenvolve
mdquinas direcionadas aos pequenos produtore

compactados”, afirma Silvio Rigoni,
gerente de vendas de tratores da Agra-
le. Destaca ainda como exigéncia dos
produtores desse segmento as maqui-
nas com tracdao 4x4, com baixo custo
operacional e baixo consumo de com-
bustivel. O modelo 4100.4, com po-
téncia de 14,7 cv e tracdo 4x4, € um
dos que apresenta custo operacional
baixo e consome, em média, um litro
de diesel por hora trabalhada. Além de
suas dimensdes reduzidas, o trator uti-
liza direc@o hidrostdtica, o que torna
sua conducdo mais leve.

Na Massey Ferguson, os compo-
nentes que vao facilitar a vida do ope-
rador sdao parte integrante do trator
basico, como freios e comandos hidriu-
licos. Os modelos basicos da Massey
Ferguson sio utilizados em diversos ti-
pos de operagdes, como plantio direto,
pulverizagio, transporte, preparo do solo
e cultivo. “Esses tratores se ajustam tan-
to 4 pequena propriedade quanto as de
grandes dimensdes”, afirma Fébio Pil-
Echer, gerente de marketing e comunica-
coes da AGCO. Os tratores basicos da
Massey Ferguson podem ser de simples
tracao (4x2) ou com tragdo auxiliar
(4x4) e a poténcia varia de 65 a 105
cv. “Os tratores mais procurados sio
aqueles que conseguem atender as ne-
cessidades operacionais do produtor e
oferecem confiabilidade com baixo
custo de manutencio, assim como sim-
plicidade na operagao e assisténcia tég-
nica eficiente e presente no campo ,
salienta Piltcher.
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Piltcher, da AGCO: os tratores se ajustam
tanto a pequena quanto a grande propriedade

Exigéncias — Nio hd como negar
o crescimento do interesse dos produ-
tores brasileiros pela tecnologia. Mas,
segundo Piltcher, essa exigéncia é por
uma tecnologia 1til, adequada as ne-
cessidades especificas, o que significa
tratores equipados com motores econd-
micos, de baixo consumo e ficil ma-
nutengdo. “A reducdo do custo de ope-
racdo de um trator estd ligada direta-
mente a evolugdo tecnoldgica do equi-
pamento, mas essa evolugdo muitas
vezes nio € percebida visualmente”,
destaca Astor Kilpp, analista de marke-
ting da AGCO. De acordo com ele, o
motor € um desses itens, apresentando
maior eficiéncia na queima do combus-
tivel; e os novos sistemas hidrdulicos,
que unificam o lubrificante e atendem
as exigéncias operacionais de novos
implementos agricolas que surgiram no
mercado”, constata Kilpp.

Para o diretor nacional de vendas
da Case IH, Carlito Eckert, itens como
transmissdes mais eficientes, que resul-
tem em aumento do tempo de trabalho,
motores com alta reserva de torque e
eficiéncia no consumo de combustivel,
sistema hidrdulico com alta vazao (mais
de 1000L/min) e eixo traseiro dupla-
do, sdo as principais novidades que
estdo sendo efetivamente requisitadas
pelos produtores rurais. A empresa, que
no segmento de tratores de alta potén-
cia (mais de 190 cv) possui 70% de par-
ticipagdo no mercado nacional, tem a
linha Magnum como a campei de ven-
das, em funcido da tecnologia de ponta

La™d
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Eckert, da Case IH: a tecnolgoia oferecida
apresenta uma boa relacdo custo x beneficio

oferecida e por apresentar uma boa
relacdo custo x beneficio.

Todos os tratores da Case IH sao
equipados com as modernas transmis-
sdes Full powershift, que permite ao
operador trocar de marchas sem a ne-
cessidade de usar a embreagem, sis-
tema hidraulico avancgado (que pos-
sibilita trabalhar com todos os imple-
mentos oferecidos no mercado naci-
onal), motores emissionados, eixos
passantes com ajuste milimétrico da
bitola (que permite trabalhar com
pneus duplados no eixo traseiro, re-
duzindo a compactagio de solos e au-
mentando a for¢a de trag@o) e cabi-
nes com ar condicionado. “A Case IH
¢ a unica empresa de tratores onde a
cabine com ar condicionado é equi-
pamento standard em todos os mo-
delos. Essa tecnologia aumenta a efi-
ciéncia no trabalho e resulta, no final
do dia, em mais hectares trabalha-
dos”, destaca Eckert. Dependendo da
atividade agricola, a cabine torna-se
quase obrigatéria. De acordo com
Cldudio Costa, da Valtra, a quantida-
de de tratores cabinados montados
este ano dobrou, em relacdo ao ano
passado. O maior aumento ocorreu na
linha pesada, com o modelo BH 180
4x4 com 180 cv, para o setor sucro-
alcooleiro. “Como nesse setor as con-
digdes de trabalho sio muito adver-
sas, uma cabine faz muita diferenca
para o conforto operacional do trato-
rista”, diz. M




~ Tratores John Deere.
‘A melhor tecnologia do
mundo em suas maos.

A John Deere revolucionou o mercado de tratores agricolas. Os modelos 6300, 6600, 7500 € 7810
usam tecnologia avangada para garantir a maxima produtividade e durabilidade com conforto e

seguranga. Equipados com motores John Deere turbinados, garantem alta eficiéncia e menor custo

de manuten@o Se vocé quer sua lavoura mais lucratrva compre logo o seu trator John Deere.

JOHN DEERE
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INFORMATICA

menina dos olhos
do AGRICULTOR

Software, hardware, megabytes.

Hoje, mais do que nunca, o vocabuldrio de

informdtica se mistura ao palavreado do

produtor e jd € realidade no campo

Ana Esteves

4 dois anos, o agricultor Faus-

to Pires, de Alegrete/RS, cum-

pria sempre a mesma rotina:
caneta e caderninho na mao, para veri-
ficar os custos e o orcamento da pro-
priedade de 1.500 hectares. O ritual,
repetido més a més, além de demandar
muito tempo, trabalhava com uma mar-
gem de erro muito alta, chegando a cer-
ca de 10% ao ano. Hoje, a realidade é
outra: o pecuarista e orizicultor, propri-
etdrio de 1.300 cabecas de gado e 150
ha de arroz, estd com a sede da fazenda
totalmente informatizada e tem ao seu
alcance softwares de dltima geragdo, de-
senvolvidos especialmente para ele. “O
método da caneta era trabalhoso, com
o computador ficou muito mais facil.
Agora opero programas especificos
para cada drea de atuagao, que trazem
mais detalhes sobre a minha producio.
Na pecudria, por exemplo, tenho todas
as matrizes registradas no computador,
pai, mée, filhos, toda a seleciio do gado
da fazenda e todas as caracteristicas de
cada animal. Antes, tinha que me des-
locar até a mangueira para checar”, re-
vela Pires.

Segundo ele, a introduc¢io da infor-
matica no seu dia-a-dia também trouxe
muitas facilidades na lida com a lavou-
ra de arroz, através de um programa
para verificacdo de custos e orcamen-
to. “A informatizagcdo me garante
maior agilidade na organizacdo, através
da verificacdo de custos da lavoura,
producao de arroz e custos com mao-
de-obra. Além disso, me auxilia no or-
camento anual, prevendo gastos para a
safra seguinte e, assim, permitindo uma
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melhor programacdo™. O agricultor ga-
tcho afirma inclusive que a informdti-
ca tem ajudado a incrementar a produ-
cdo, principalmente em funcdo da eco-
nomia.

Frente a tantas vantagens, fica ex-
plicado por que, aos poucos, a informa-
tica estd se tornando a menina dos olhos
dos agricultores. Segundo um levanta-
mento da Confederacao Nacional dos
Agricultores (CNA), divulgado no ano
passado, 17% dos produtores rurais bra-
sileiros possuem computador em casa,
na cidade ou na fazenda, e 25% estdo
interligados a Internet. “A adesdo dos
produtores agricolas a informdtica estd
crescendo vertiginosamente em todas as
regides do Brasil. Nao importa o nivel
cultural ou mesmo o tamanho da lavou-
ra”, informa a analista de sistemas e ge-
rente-geral da DMC Informitica, de
Cuiabd/MT, Cristina Cabral. De acor-
do com ela, um nimero cada vez maior
de produtores se da conta que ¢ preciso
evoluir, transformando a fazenda em
uma empresa com todos os controles
inerentes. “Eles querem saber como
anda o dia-a-dia da lavoura, para poder
tomar decisGes corretivas oportunas e,
com isso, garantir a maior rentabilida-
de possivel do seu empreendimento”,
acrescenta Cristina. Conforme a espe-
cialista, com a atual dancga frenética dos
nimeros — cotacio do délar, bolsa de
valores, cotacdo dos produtos e precos
do maquindrio e dos insumos — o em-
presario agricola que ndo se mantiver
informado sobre tudo o que acontece
em sua propriedade, com toda a certe-
za terd dificuldades em avaliar se a sua

produgdo deu lucro ou prejuizo e se a
produtividade alcancada foi além ou
ficou aquém do esperado. Pior, ndo terd
meios de saber com exatiddo o custo
de sua unidade de produgio (saca, far-
do, etc.), ficando dessa forma sem ele-
mentos palpdveis para verificar se o
prego de venda lhe foi favordvel ou ndo.
“Os agricultores em geral estdo consci-
entes disso e a informdtica deixou de
ser ‘coisa da cidade’ para se tornar uma
valiosa ferramenta para auxilid-los a
deixar de ser simples produtores e as-
sumirem de vez o papel de empresarios
rurais”.

Para Marcelo Lima, zootecnista e
proprietario da Agro-Info, Informaética
Rural, de Botucatu/SP, a necessidade de
um controle meticuloso sobre todas as
fases da administrac@o e operacdo das
unidades produtivas tem acelerado o
processo de convencimento dos agricul-
tores sobre a importincia de informati-
zar a propriedade rural para otimizar
seus negocios. “E um investimento que,
sem divida, ajuda a garantir melhores
indices de lucratividade e produtivida-
de”, declara. De acordo com Marcelo,
a informatica ja marca forte presenca




em praticamente todos os segmentos do
agribusiness. “O primeiro setor enfo-
cado foi o administrativo e, hoje, o que
mais preocupa e demanda tempo do
produtor € o controle de produgio. Atu-
almente, se busca muito mais a lucra-
tividade do negocio do que metas de
produgdo, o que faz da informacio o
caminho certo para o sucesso do em-
preendimento. Nesse sentido, a infor-
mética viabiliza uma andlise e um ge-
renciamento mais correto e eficiente”,
analisa.

Para o diretor de desenvolvimento
de negécios da Planejar Processamen-
to de Dados, de Canoas/RS, Leandro
Ries, os agricultores estdo com as mar-
gens de lucro cada vez mais estreitas,
precisando tomar decisdes baseadas em
informacdes corretas e reais. “Esse é o
grande beneficio da informdtica: infor-
magdo atualizada, com base de compa-
ragio de vérios anos/safra. E com cre-
dibilidade!”, afirma.

Vantagens — Mas os beneficios
ndo param por ai. Cristina Cabral afir-
ma que a informdtica € um poderoso re-
curso a ser aplicado em todas as fases
da lavoura. “Quando bem utilizada, é

de grande valia em todas as atividades:
desde o preparo do solo até a entrega
da producio, passando pelo plantio, tra-
tos culturais e colheita”. Conforme Cris-
tina, a DMC desenvolve programas para
computador através dos quais é possi-
vel controlar desde doengas e pragas até
o nivel pluviométrico, a oficina mecé-
nica, o consumo médio de combustivel
por equipamento, a depreciagio das ma-
quinas, pecas em tempo de manutengdo,
estoques, custo e produtividade, sem es-
quecer do controle da qualidade de pro-
ducio e dos contratos de fornecimento.

Pires substituiu o antigo
caderninho pelo computador

Antdnio Sanches

Para Cristina, a adesdo dos
agricultores estd crescendo

Segundo ela, o sofrware ideal é aquele
capaz de, ao final de cada safra, gerar
histéricos automadticos que possibilitem
ao produtor plenas condicdes de acom-
panhar e comparar safra a safra. “Por
que razdes a produtividade caiu (ou
cresceu) este ano, em relacdo as safras
anteriores? E a sua rentabilidade, por
que variou tanto? Como se comportou
a qualificacdo do solo, a partir da apli-
cacdo dos insumos? Quais as varieda-
des, desta ou daquela cultura, que obti-
veram melhores resultados nesta safra
e nas passadas? Essas — e tantas outras
— perguntas podem ser respondidas com
o auxilio do computador”, diz.

Na opinido do diretor da Planejar,
Leandro Ries, a informadtica é decisiva
principalmente na organizacio das in-
formacdes relativas a manejo e elabo-
racdo de custos de produgdo. “Qualquer
dessas atividades, se executadas manu-
almente, exigem um longo trabalho e,
mesmo assim, nao esté afastada a pos-
sibilidade de obter-se dados incorretos,
de pouca credibilidade”, comenta. A
Planejar oferece soffwares que permi-
tem a realizaco do célculo dos custos
de produgdo para qualquer tipo de pro-
priedade e producio rural, controle in-
dividual ou em lotes de animais em re-
lacdo a manejo sanitdrio, nutricional, re-
produtivo e genético. Também possibi-
lita a realizacéo dos controles de agro-
indistria e orcamentos para as ativida-
des de pecudria e agricultura.

O analista de sistemas e diretor da
Web Rural, de Alegrete/RS. Fernando
Lopa, afirma que muitos produtores,
principalmente os que produzem ape-
nas uma cultura de pequenas extensoes,
alimentam a ilusdo de que podem reali-
zar todo o controle de sua atividade “no
caderninho”. “Eles ndo deixam de ter
razdo, porém a utilizagdo do computa-

Informatizar a propriedade
rural otimiza os negdcios, diz Lima
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dor, com programas que atendam as ne-
cessidades da sua producao agropecu-
aria, traz enormes beneficios”. Entre os
beneficios, ele sublinha a maior rapi-
dez na execucdo de simulagoes para di-
versas produtividades, custos de produ-
cdo, valores de comercializacdo e flu-
x0 de caixa, permitindo antever cendri-
os e, entdo, tomar decisdes mais segu-
ras no presente, diminuindo os riscos
inerentes a atividade. E vai além: “O
menor distanciamento entre produtor e
o computador vird, com certeza, ajuda-
lo no dominio da nova tecnologia que,
a médio prazo, se apresenta como uma
revolugdo na produtividade e na redu-
¢ao de custos das lavouras: a agricultu-
ra de precisdo”.

Outra vantagem, segundo Lopa, € a
possibilidade de obter um maior con-
trole das etapas produtivas, proporcio-
nando uma melhor visualizacio dos
problemas que muitas vezes acarretam
aumento nos custos envolvidos, facili-
tando assim as correcdes necessarias.
Ele aponta ainda a facilidade de arma-
zenar-se muitas informacdes em um s6
local, com rdpido acesso, permitindo
um maior controle das atividades. Sali-
enta, também o melhor planejamento e
0 acompanhamento do que foi planeja-
do com o que estd sendo realizado. “Em
relacdo aos produtores que possuem
grandes propriedades, vdrias lavouras
ou que integram a agricultura com ou-
tra atividade, como a pecudria, € indis-

pensdvel a utilizacdo da informadtica |
para o controle de suas atividades, para

garantir a sobrevivéncia num mercado
cada vez mais competitivo”.

Lopa adianta que, ainda neste més,
sua empresa estard lancando uma fer-
ramenta de gerenciamento de ativida-

des agricolas e pecudrias via Internet. |

“Os produtores poderdo
lancar informacoes de
suas propriedades em
um banco de dados se-
guro, que poderd ser
acessado pelo gerente,
ou profissional que as-
siste a propriedade, ob-
tendo relatérios gerenci-
ais, numa linguagem de
facil compreensdo e com
baixo custo para utiliza-
cao”, explica. O analis-
ta de sistemas lista uma
série de fatores que po-
dem estar influenciando
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Na opinidao de Ries, o produtor precisa tomar decisdes
baseadas em informagaes corretas e reais

na adocdo da informadtica. “Um maior
nimero de produtores estd tendo aces-
so aos canais da midia, como TV, radi-
os e revistas, que a todo o momento evi-
denciam os bons resultados alcancgados
pelos produtores e profissionais da drea
que informatizaram suas propriedades”.
Ele cita ainda a questdo do “status” de
ser proprietdrio de um computador. “Por
incrivel que pareca, estd sendo um for-
te fator de aumento de demanda, pois,
além do compo-
nente de marke-
ting, muitos produ-
tores acham que, se
adquirirem uma
maquina, se mo-
dernizardo e resol-
verdo problemas de
administracio e ge-
renciamento do seu
negdécio”, justifica.

Outra impor-
tante vantagem da
informadtica € a sua
utilizacdo nas uni-
dades de gestdo ad-
ministrativa. Mar-
celo Lima, da Agro
Info, diz que, na
empresa rural, os
recursos de informatica sio aplicados no
departamento de recursos humanos, con-
tabilidade, controle financeiro (como
contas a pagas e receber), fluxo de caixa
e vendas, além da drea de gestao de eta-
pas de producio. Lima destaca que, en-
tre os programas desenvolvidos pela sua
empresa, estd o sistema para gerencia-
mento de atividades avicolas. “Temos
agora 0 mais recente sistema da Agro-
Info, batizado de Sistema Frango, para
gerenciamento da produgio de frangos,
perus e frangos caipiras”.

ot Fiveenss ¢ onn Conn D> Auima_ wpr e m)
bt oz Bt

Cautela — Apesar das indmeras
vantagens, vdrios agricultores ainda fi-
cam “com o pé atrds’” na hora de optar
pela informatizacdo da propriedade.
Fernando Lopa afirma que a desconfi-
anca do produtor em relacé@o ao retor-
no financeiro dos recursos de informa-
tica tem colaborado para frear a mi-
gracio dos computadores para o cam-
po. “Também € possivel afirmar que
muitos agricultores e profissionais da
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drea técnica, como agronomos, zootec-
nistas e veterindrios, embora conven-
cidos da importincia da informatiza-
¢do, ainda se encontram despreparados
para manusear o computador e seus
programas, ou mesmo analisar os re-
sultados obtidos com a utilizacdo dos
mesmos. Como conseqiiéncia, ndo al-
cancam os resultados esperados, o que
causa frustragiio”, analisa. O especia-
lista acrescenta ainda que, devido a ne-
cessidade de gerar receitas compativeis
com o custo de desenvolvimento de

Cao
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Uma das vantagens, assinala Lopa, é a possibilidade
de obter um maior controle das etapas produtivas




A familia de softwares Embrapa

actus. Custagri. Proleite. Sao alguns

dos softwares para gerenciamento de
propriedades rurais, oferecidos e desenvol-
vidos pela Embrapa Informdtica Agrope-
cudria, com sede em Campinas/SP. De
acordo com José Gilberto Jardine (na
foto), chefe-geral da entidade, a alta com-
petitividade que se verifica no negécio
agricola determina que o produtor rural,
cada vez mais, dé ao seu negécio um ca-
rdter empresarial, adquirindo informa-
¢oes precisas e organizadas. “A informd-
tica € uma arma estratégica para o au-
mento da competitividade e produtivida-
de das propriedades agricolas isoladas
e do sistema agricola como um todo. Os
produtores rurais tém percebido a utili-
dade da informdtica na geracdo, arma-
zenamento e processamentos de dados,
exercendo forte influéncia em suas toma-
das de decisdo”, ressalta.

Conforme Jardine, esses elementos re-
sultam em redugdo de custos na obtengdo
da informacdo e aumento dos lucros. “Os
computadores tornam-se cada vez mais
acessivels, com precos cada vez menores,
transformando-se em recursos indispen-
sdveis as pequenas e médias propriedades”.
Para Jardine, o interesse dos agricultores
pela informdtica é bastante recente. “Teve
inicio nos ultimos dez anos, aqui no Bra-
sil”. Um dos destaques da familia de sof-
twares da Embrapa é o Custagri, que per-
mite estimar custos de uso de mdquinas
agricolas e custos de produgdo na agrope-
cudria, na forma de tabelas e grdficos, for-
necendo intimeras informagoes para uma
decisdo mais embasada dos produtores.
“Com o Custagri, se avalia cada decisao,

de acordo com a atividade, o tipo de md-
quina, o processo produtivo (tecnologia),
se analisa talhdo individualmente, pregos
de insumos, mao-de- obra e expectativas
de precos de venda e de rentabilidade”,
explica Jardine. O sistema, desenvolvido
em parceria com o Instituto de Economia
Agricola da Secretaria da Agricultura do
Estado de Sdo Paulo, foi criado para sim-
plificar as andlises de custos, rentabilida-
de e de eficiéncia da maguinaria. Além
disso, a Embrapa colocou a disposicio
dos agricultores brasileiros o Lactus, um
programa para gerenciamento de fazen-
das de criacdo de gado e o Proleite, um
sistema para a organizacao das informa-
coes de desempenho produtivo e reprodu-
tivo de animais de rebanhos leiteiros. “Te-
mos ainda o Pdam, sistema de suporte a
elaboragdo de planos diretores agricolas
municipais, e o Infolab, para automacdo
de atividades executadas em diversos ti-
pos de laboratorios, o qual faz parte dos
softwares desenvolvidos para atender as
demandas da pesquisa’, declara Jardine.
Ele destaca ainda o Diagnose Virtual, um
sistema interativo de consultas on-line,
para diagndstico virtual de doengas do
milho. “Com ele, o
usudrio identifica
o problema da
planta e seu agen-
te causador, rece-
bendo orientacdo
sobre a forma de
controle mais indi-
cada para a doen-
¢a identificada na
cultura”.

softwares, muitas empresas estdo cri-
ando programas multifuncionais, que
abrangem diversas atividades da pro-
priedade ou exigem muitos controles,
ou uma coleta de dados muito comple-
Xa, o que inibe os agricultores que do-
minam pouco os instrumentos da in-
formatica.

Marcelo Lima concorda com o di-
retor da Web Rural e declara que, ape-
sar de conhecerem cada vez mais os
recursos e a eficiéncia dos métodos in-
formatizados, os produtores ainda in-
gressam muito timidamente no campo
das novas tecnologias. “Trata-se de
uma compreensivel posi¢do de caute-
la em relagdo as solugdes inovadoras.
Todos nds, no passado, tivemos receio
das férmulas mdgicas. Hoje, contudo,
hd condi¢des de afirmar que a adogdo
de sistemas informatizados — ou robo-
tizados — nlo representa qualquer ris-
co para a empresa’, aponta.

Cristina Cabral, da DMC Informd-
tica, identifica um problema:“E mais fa-
cil um produtor agricola conhecer in-
formética do que um analista de siste-
mas, voltado para a drea mercantil, de
servigos ou financeira, conhecer a agri-
cultura, a ponto de desenvolver um sis-
tema que atenda plenamente as neces-

sidades do produtor
sem criar burocracia”.
Segundo ela, o agri-
cultor tem tido dificul-
dade de encontrar sis-
temas que “falem a
sua linguagem” e
atendam realmente as
suas caréncias, sem ter
¢ que reformular total-
mente as atividades da
fazenda. M
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Os CRAQUES DO TRIGO

e seus segredos

Triticultores de peso revelam suas principais

formulas para manter o reconhecimento alcancado,

gracas a dedicacdo, tecnologia e eficiéncia

e
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Ana Esteves

Itimamente, as noticias referen-
' l tes a situacdo do setor triticola
brasileiro ndo tém sido muito
animadoras. Mesmo com a previsdo de
uma safra de 2,8 milhdes de toneladas
(um milh@o a mais do que no ano passa-
do), o Brasil ainda € considerado o
maior importador de trigo do mundo. A
justificativa para essa incomoda lideran-
ca se deve em grande parte é.falta de tri-
g0 em nosso pais, para suprir 4 demal}-
da interna, e a qualidade do cereal, mui-
tas vezes sem as especificacoes neces-
sdrias para atender o produto final.
Ainda assim, contamos com triticul-
tores que esbanjam otimismo e acreditam
na possibilidade de o Pais inverter essa
situacdo e se tornar auto-suficiente na cul-
tura. E justamente por confiar na forca
do cereal que esse seleto grupo de
produtores chegou ao
nivel onde se
encon-
tra.

cessdario

Hoje, sao considerados os maiores cra-
ques do trigo brasileiro. Eles, que sem-
pre acreditaram e buscaram o sucesso,
revelam aqui as tdticas para entrar no
jogo e vencer.

“O segredo para alguém se tornar um
grande triticultor é deixar de ser apenas
agricultor e se transformar num empre-
sdrio do agribusiness”, ensina o triticul-
tor Ivo Arnt Filho, que possui 1.200 hec-
tares cultivados no municipio de Tiba-
2i/PR. De acordo com ele, hoje é preci-
so identificar qual a necessidade especi-
fica de cada moinho, ou seja, se o trigo é
para produzir massa, pdo ou bolacha, e
atendé-la. No Parand, é muito comum
os produtores firmarem contratos com
0s moinhos, onde sdo definidos parime-
tros de qualidade para o cultivo, com ofe-
recimento de garantia de compra da co-
lheita. “Hoje sei exatamente para qual
empresa vai a farinha feita com os graos
que entreguei e que tipo de trigo.é.ne-
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compradores € fundamental”, argumen-
ta. Segundo Ivo, a sua veia empresarial
garantiu, por exemplo, que toda a pro-
dugiio colhida recentemente ja estivesse
vendida. “Ndo precisamos especular
com os moinhos. Ja acertamos 0s pre-
¢os e a data de pagamento. Plantamos
com o trigo vendido”, revela.

Arnt Filho, que hd 10 anos adminis-
tra o Grupo Paica, de propriedade de sua
familia, conta que na tltima safra a pro-
dutividade média ficou na faixa dos

3.600 kg/ha. “Para chegar a esse pata-
mar, invisto muito no plantio, com altas
taxas de adubagdo. O tratamento fitos-
sanitario € feito de maneira preventiva,
ou seja, aplicamos o defensivo antes que
a doenca se instale. Além disso, sempre
procuro sementes de boa procedéncia.
Investindo bem no trigo, o retorno € ga-
rantido”, declara. Prova disso € que, para
a préxima safra, ele prevé um aumento
de drea cultivada em torno de 20 a 25%.
O agricultor, de 39 anos, administra a
propriedade comprada pela avd em
1921. “A fazenda tem um total de 4.500
hectares, onde cultivamos, além do tri-
g0, lavouras de soja feijao, milho e aveia.
Parte da drea destinamos & pecudria.
Outros 1000 ha sio ocupados com uma
reserva ecoldgica, a Itdytyba, onde esti
localizado o sexto maior canyon do mun-
do, o Guartela”, conta Arnt Filho. Se-
gundo ele, todas as atividades sdo divi-
didas entre a familia. “Meu pai cuida da
pecudria, minha mae da parte financeira
e minha irma da reserva ecolégica. Tam-
bém ha 80 funciondrios que trabalham
no grupo, entre técnicos e engenheiros
agrénomos”, detalha.

Distante 400 quildometros de Tibagi,
no municipio de Palotina, também no
Paran4, estd localizada a propriedade de
outro campedo do trigo: o agricultor Ivo
Riedi, de 53 anos. Para ele, ndo existe
mistério para obter sucesso, € s6 acredi-

tar naquilo que se faz. “E preciso admi-
nistrar bem e investir alto em tecnolo-
gia, com insumos de primeira linha, sem
se preocupar com o preco, pois tudo o
que € investido reverte positivamente”,
afirma. Riedi, que administra a empresa
Iriedi Cia Ltda, produtora de sementes e
grdos de trigo, cultiva um total de 1.200
hectares do cereal, sendo 1.000 no Pa-
rand e 200 em Brasilia, numa proprieda-
de localizada na fronteira com o estado
de Goids. “Neste ano a produtividade
média da safra que acabamos de colher
foi de 2.230 kg/ha aqui em Palotina e de
5.400 kg/ha em Brasilia, onde planto tri-
go irrigado, com uma produgéo total de
2.100 toneladas nos dois estados”, reve-
la. A previsdo para a proxima safra € de
um incremento na produtividade, o que,
segundo ele, depende muito do clima.
“Em 2002 esperamos ter mais sementes
a disposi¢ao, pois com a geada de 2000
perdemos variedades boas e ndo conse-
guimos plantar grandes dreas”, diz. Ele
conta que comecou a plantar trigo em
1974, num periodo em que a cultura era
mais rentdvel, devido a estatizacdo. “Até
1990 o produto era subsidiado, mais in-
teressante comercialmente do que a soja,
mesmo a produtividade nio sendo mui-
to grande. Tinhamos precos minimos de
garantia, apoio de custeio e garantia de
preco. Isso acabou ao assumir o gover-
no Collor”, lamenta. Segundo ele, o se-
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tor triticola ficou mais vulnerdvel ao pro-
duto argentino com a abertura do mer-
cado e a entrada do Mercosul.

Ja o triticultor Valdir Acatrolli, de
Palmeira das Missoes/RS, cultiva trigo
‘desde que nasceu’. “Eu era guri em Co-
lorado/RS, filho de pequenos agriculto-
res e minha mie me levava junto para a
roca quando iam preparar a lavoura,
plantar ou arrancar algum ingo”, recor-
da. Segundo ele, foi no final da década
de 60 que a familia comecou a plantar
em grande escala. “Foram anos excep-
cionais, a terra foi um pouso natural para
a cultura, pois os campos s6 eram usa-
dos para a criacdo de gado. O trigo pa-
recia que encontrava a terra em cio”,
complementa. Para explicar a férmula do
sucesso com a lavoura de trigo, Aca-
trolli faz uma analogia entre as mios e 0
seu método de administrar a proprieda-
de. “E preciso imaginar a administracao
da fazenda como uma mado: se vocé cons-
truir a empresa na propor¢ao dos dedos,
ou seja, puxando setores como planeja-
mento estratégico, controle de custos,
maquindrios, terras e armazenagem, €
tendo como a palma da méo a conscién-
cia humana e social, ela terd possibili-
dade de ser grande”, ressalta.

O agricultor, que cultiva 2.500 hecta-
res de trigo, afirma que, quando o clima
ajuda, a produtividade média fica em tor-
no dos 3.000 kg/ha, com uma produgao
de 7.500 toneladas. Mas, de acordo com
ele, esta dificil alcancar esses nimeros,
devido as condi¢des metereoldgicas des-
favordveis. “J4 nao faz tanto frio no in-
verno, nem tanto calor no verfo, e as chu-
vas estio se transformando cada vez mais
em pedras. Em razdo das geadas ocorri-
das em setembro, fica dificil precisar ni-
meros de produtividade”, lamenta. A pro-
priedade emprega 50 funciondrios efeti-
vos e mais 10 a 20 eventuais, dependen-
do da época do ano. “Dois engenheiros
agronomos prestam assisténcia na lavou-
ra, os demais empregados trabalham no
armazém e na granja”, explica.

Tecnologia — A férmula mdgica
para obter sucesso no cultivo de trigo é
composta de intimeros elementos, mas um
deles € unédnime entre todos os agriculto-
res: tecnologia. “O mundo é uma cons-
tante evolugdo e quem pdra fica para trds.
Por isso, estamos sempre em busca das
melhores tecnologias, pois elas existem
para nos trazer maior precisao e eficién-
cia. Quando falo em tecnologia, falo em
pesquisa. Mesmo que um pouco esque-
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Riedi administra uma drea cultivada de 1.000
ha de trigo no Parand e 200 ha em Brasilia

cida pelo Governo, verificamos um es-
forco dos pesquisadores da Embrapa de
Passo Fundo e da Fundacep de Cruz Alta,
no RS, que mantém viva a chama do tri-
go no Brasil”, enfatiza Valdir Acatrolli.
O agricultor Ivo Riedi concorda com Aca-
trolli e diz que os agricultores nio tém
outra alternativa a ndo ser acreditar na
tecnologia. Além disso, destaca a impor-
tincia de trabalhar terras bem corrigidas,
com maquinas adequadas. “No caso do
trigo, s@o indispensaveis as plantadeiras
e os pulverizadores modernos”, revela.
Virada — Mas, afinal de contas, é
possivel mesmo o Brasil deixar de ser o
maior importador de trigo do mundo? O
triticultor Arnt Filho acredita que sim.
“Uma boa maneira € dar inicio a um pro-
cesso de estimulo e reeducagao do agri-
cultores. Eles precisam aprender a tra-
balhar como parceiros das inddstrias para
poder crescer”, afirma. De acordo com
ele, mercado para o trigo sempre exis-
tiu, mas para produto de qualidade e se-
gregado. “Os moinhos importam porque,
muitas vezes, o Brasil nio tem boa qua-
lidade industrial e apresenta sérias difi-
culdades de armazenagem”, avalia. Po-
rém, ele acredita que a situagdo estd aos
poucos mudando. “O nimero de moi-
nhos estd aumentando e a melhora na
remuneracdo ajuda a corrigir esse qua-
dro. Acredito que no futuro serd possi-
vel nos tornarmos auto-suficientes na
producao e, se tivermos qualidade, até
mesmo exportar trigo”, afirma. Arnt Fi-
lho acrescenta ainda o problema da com-
peticdo do trigo com o milho safrinha,
mais rentdvel, principalmente porque

Fotos: Divulgagio

Ml e ‘-i.,,
s/RS: a busca

iy Y
P s

Acatrolli, de Palmeira das M

pelas melhores tecnologias deve ser constante

com o trigo € preciso usar mais tecnolo-
gia. “Aqui na regifio, o pessoal costuma
dizer ‘quem faz conta, planta trigo’, ou
seja, s6 quem investe pode trabalhar na
cultura e, aqui, 45% da drea de inverno
€ coberta com trigo”, salienta.

Ivo Riedi também demonstra grande
otimismo e acredita que, para haver uma
virada, o Pais precisa acreditar na forca
das pesquisas. “Agora temos mais incen-
tivos para a pesquisa. Estamos passan-
do por um momento de transicdo, quan-
do trabalhamos com sementes mais re-
sistentes, que colaboram para aumentar
a produtividade e nos tornar mais com-
petitivos”. Na opinido dele, seria impor-
tante ainda a implanta¢do de uma politi-
ca agricola especial para o trigo e para a
agricultura como um todo. “Quando a
producdo nacional se visse prejudicada
deveria haver um gatilho para protegédo
dos precos, pois sem isso perdemos em
competitividade para o trigo argentino”.

No que se refere aos problemas com
a qualidade, Riedi é taxativo: “A quali-
dade do trigo brasileiro pode ser consi-
derada igual ou superior a do argentino.
O que o Pais precisa € realizar estudos
técnicos para localizar os pontos propi-
cios para plantar determinada variedade
de trigo, de acordo com as necessidades
das industrias — o que nés chamamos de
zoneamento”. Arnt Filho concorda, afir-
mando que, se o produto nacional for de-
vidamente segregado, poderd suplantar
o estrangeiro. “E preciso ter qualidade
industrial, separar por variedade e qua-
lidade, o que antigamente nio era fei-
to”, destaca. @
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Café brasileiro quer

(re)conquistar o MUNDO

|

Governo federal e entidades privadas

fortalecem acées de marketing no exterior para divulgar

o0 jd famoso produto nacional e buscar a ampliacdo do

mercado consumidor, como é o caso da China

Jussara Goyano

esmo tendo aumentado sua
participacdo no mercado in-
ternacional para 30%, nos ul-

timos anos o café brasileiro ainda vive
o desafio de encontrar novos consumi-
dores e conquistar nichos que exigem
blends refinados e grandes campanhas
de marketing do produto. As baixas co-
tacdes que assolam o setor cafeeiro,
dado o excedente de producio existen-
te no mundo todo e as reservas obtidas
nos paises que consomem café, té€m
sido um entrave. Porém, as exportagdes
batem recordes a cada ano. E de se es-
pantar que, com toda a tecnologia exis-
tente, além de um quadro de adensa-
mento dos cafezais, ainda predomine a
colheita manual do café em grao em Sao
Paulo, estado que detém o maior volu-
me financeiro proveniente dos negoci-
os realizados com o produto (ainda que
a mecaniza¢ao dependa de outros fato-
res que nao os recursos financeiros). A
regifio torna-se também um importante
sorvedor de mio-de-obra, reafirmando
a importincia também social do culti-
vo cafeeiro. Minas Gerais continua sen-
do o primeiro do ranking da producio
nacional.

A queda de precos do café, no en-
tanto, ndo é uma novidade, ainda que
no primeiro semestre de 2001 a situa-
¢do tenha chegado ao grau mais preo-
cupante dos dltimos tempos nesse as-
pecto. A verdade é que o produtor ain-

da nao aprendeu a se proteger, na opi- |

nido de especialistas entrevistados aqui.
No ano passado, muitos cafeicultores
acreditaram que a colheita em 2000/01
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fosse menor que os 24,5 milhdes de sa-
cas estimados na primeira previsio da
Embrapa. Divulgadas as novas pesqui-
sas, constatou-se que o volume colhido
superaria os 31 milhdes de sacas, adi-
cionando sete milhdes de sacas a safra
e alterando radicalmente o quadro de
escassez de café. Trabalhar com as pro-
prias estimativas, segundo as técnicas
utilizadas em cada fazenda, minimiza
as perdas nas negociagdes com as sa-
cas produzidas, pois permite um melhor
planejamento da produtividade e do es-
coamento da produgdo. Dentro desse
contexto, mudanga e reestrutura¢io do
mercado mundial de café sdo a ordem
do momento.

Produtividade e baixos precos —
A realidade é desanimadora para o café
no mundo todo, inclusive no Brasil, em-
bora o produto nacional mantenha sua
forga e posicdo entre os principais ex-
portados pelo Pais. As geadas espera-
das para o inverno brasileiro este ano
nao passaram do ambito das previsdes
e o déficit hidrico menor do que se es-
perava para este periodo sinalizou uma
grande colheita de café em 2001/02,
baixando o prego do produto devido a
oferta demasiada. Diante desse quadro,
ainda que as exportagdes brasileiras te-
nham ganho maior ritmo, os negécios
mantém-se “arrastados”.

Em julho, as cotagdes cafeeiras atin-
giram o patamar mais baixo nos Ulti-
mos nove anos, segundo dados organi-
zados pelo Instituto de Economia Agri-
cola (IEA), da Agéncia Paulista de Tec-
nologia do Agronegécio (APTA), vin-




culada a Secretaria de Agricultura e
Abastecimento do Estado de Sdo Pau-
lo. Os valores obtidos nas negociagdes
oscilaram entre US$ 53 e US$ 56 cents/
Ibpeso (em 1992, tivemos o mais baixo
preco da histéria do café: US$ 48 cents/
Ibpeso). Os cafés finos abriram o més
cotados entre R$ 127/sc e R$ 130/sc,
perdendo sustentacio e declinando par

R$ 122/sc a R$118/sc nas semanas sub-
seqiientes. O reconhecimento do padrdo
de qualidade dos cafés preparados pela
via cereja descascada (CD) que, segun-

do Martin e Vegro, vale ressaltar, tem

hndd s e ™

garantido para o produto agios de R$
15 a R$ 20 por saca. Esse prémio pode
significar a parcela de lucro no ano,
principalmente para os cafés colhidos
de talhdes em fase de baixa produtivi-
dade e, conseqiientemente, com maio-
res custos unitdrios. Para a produtivi-
dade de 40 sacas por hectare, o custo

unitdario médio foi de R$ 118,02 (prati-
camente empatando com O preco rece-
bido pelos cafeicultores). A tecnologia
de retirada do pergaminho do grio, que
resulta no café cereja, € a mais indica-
da ainda, proporcionando os melhores
valores recebidos pelos agricultores.
Tendéncias se esbocam para todas as

EXPORTAGOES BRASILEIRAS DE CAFE NO PRIMEIRO SEMESTRE DE 2001

2001 |

805.327

Valor ( US$ mil)

2000 | var.(%) | 2001 | 2000 [ Var. (%)

Quantidade (mil sacas)

-26,97 8.638 7.461 15,79

=7 café soluvel 94365 | 90.072 1.101 826 | 33,30

8.639

8.287
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qualidades, com precos maiores para o
principio do més e queda ao seu térmi-
no. Sendo assim, a produgio cafeeira
nacional de café ardbica sofreu um de-
clinio de preco da ordem de 9,24%,
enquanto o café robusta, em funcdo de
os paises asidticos ofertarem volumes
crescentes, apresentou queda de 6,17%
nas cotacdes em julho. No cendrio mun-
dial, nada muda: de janeiro a junho de
2001, os precos do café no mercado de
futuro de Nova Iorque cairam 14,60%
e, no periodo de julho de 2000 a junho
de 2001, 34,23%. Essa situacdo € fruto
do continuo crescimento das exporta-
¢des, dados o excedente de oferta dis-
ponivel nos paises produtores e 0s vO-
lumosos estoques formados nos paises
consumidores, explicam os pesquisado-
res Nelson Batista Martin e Celso Luis
Rodrigues Vegro, do IEA, autores do
estudo.

As exportagdes cafeeiras, no entan-
to, de acordo com os dados da pesqui-
sa, cresceram 16,53% ja no primeiro se-
mestre deste ano, em relagfio ao ano pas-
sado. Nao foi possivel fugir, porém, da
seguinte situagdo: o café foi o tinico dos
mais importantes produtos do agrone-
gocio brasileiro que apresentou redu-
¢do nareceita de exportacao (-23,78%).
A tnica novidade foi o café solivel,
cujo volume de exportacao apresentou
forte crescimento, compensando a per-
da de prego, com o aumento de 4,77%
nas receitas em ddlares.

Negocio da China — Com um pe-
queno mercado consumidor de café, a
China utiliza apenas 300 mil sacas ao
ano. Nao demorou muito para que o
Brasil enxergasse no fato a possibilida-
de de entrar sem concorréncia nesse
mercado em potencial. “O chinés nio
conhece café”, diz Juarez Valle, diretor
executivo da Agéncia Cooperativa In-
ternacional Brasil-China (ACIBRAC),
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Martin: redugio na receita
de exportagio foi de 23,78%

“vamos ensinar a ele a diferenca entre
um produto e outro, estabelecendo
como pardmetro o café brasileiro”. De
preferéncia, o especial, mais valoriza-
do. Através de uma campanha de mar-
keting langada pela cooperativa, com
apoio do governo chinés e da All Chi-
na Federation Supply de Marketing Co-
operativo, habitantes das quatro princi-
pais cidades chinesas experimentardo
300 mil cafezinhos brasileiros por dia.
Serdo servidos 6 blendes diferentes,
para pessoas de diversas classes soci-
ais e faixas etarias. A meta palpavel é,
em apenas trés anos, aumentar 10 ve-

Vegro: volume embarcado,
no entanto, cresceu 16,53%
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Valle (a dir.), da ACIBRAC,
em negociaciao com a China

zes o consumo de café, estabelecendo
um gosto geral por um tipo determina-
do de produto brasileiro. Todo o proje-
to € uma extensdo do Programa Cafés
do Brasil, desenvolvida pelo CDPC,
que j4 investiu mais de R$ 3 milhdes
em campanhas de marketing para divul-
gar a boa qualidade do café brasileiro
no mercado externo.

S6 a sombrinha — A politica na-
cional de retencdo do café, este ano,
afrouxou as amarras e deixou o guar-
da-chuva entreaberto, apenas. Em abril,
membros do Conselho Deliberativo de
Politica Cafeeira (CDPC) promoveram

Tecnologia e mao-de-obra na regido que
mais ganha com o café

P esquisa realizada pelo Instituto de
Economia Agricola (IEA) revela que
o café emprega 51.701 produtores fami-
liares e 70.322 assalariados fixos. Do to-
tal de pessoas que trabalham permanen-
temente nos imoveis, 57,6% correspon-
dem aos assalariados, sendo o mensalis-
ta a categoria mais numerosa, totalizan-
do 57.320 trabalhadores. Nas etapas de
formacdo e/ou manutengdo do cafezal pre-
domina o trabalho permanente (residente
ou ndo na propriedade). Com relagdo ao
trabalhador tempordrio (volante), foram
pagas 7.112.623 didrias na safra agrico-
la de 1999/2000. Essa categoria de tra-
balho serd a principal atingida com o
avango da mecanizagdo da colhei-
ta, que vem lentamente. Esse pro-
cesso, que a principio representa a
liberacdo da mao-de-obra, pode
significar com o tempo a consoli-
dagdo da estrutura regional de ocu-
pagdo, com efeitos positivos na qua-
lificagdo dos trabalhadores locais. A
colheita manual foi, assim, realiza-
da em 94% do total de pés colhidos,
tanto da safra 1991/92 (451.282.111
pés em produgdo) quanto da safra
1997/98 (323.981.861 pés em pro-
dugdo). Essa operagédo representa-
va 72,6% do total de dias/homens

ocupados (niimero de pessoas multiplica-
do pelos dias de trabalho) na cafeicultura
paulista em 1997/98. Na safra 1991/92 a
absorgdo total de dias/homens ocupados
era de 55%.

Os pesquisadores José Eduardo Ro-
drigues Veiga, Maria Carlota Meloni Vi-
cente, Celma da Silva Lago Baptistella e
Malimiria Norico Otani, autores do le-
vantamento, afirmam que esses niimeros,
embora reduzidos em relagdo a pesqui-
sas anteriormente realizadas, mostram
que a retomada de investimentos na la-
voura cafeeira pode contribuir para con-
ciliar crescimento econémico com empre-
go de mdo-de-obra rural. Pode vir tam-
bém a viabilizar a produ¢do familiar, re-
afirmando a importdncia social jd cons-
tatada do cultivo do produto no Brasil e
no mundo.

As mudancas que tiveram impacto na
absor¢do de mdo-de-obra, baixando a
participagdo dos trabalhadores na ativi-
dade cafeeira, estdo, segundo os pesqui-
sadores, circunscritas aos tratos culturais.
0 avango da capina quimica (herbicidas),
por exemplo, fez com que os tratos cultu-
rais, que no inicio da década de 90 cor-
respondiam a cerca de 40% da absorgdo
total da mao-de-obra na safra, sofressem
reducdo para 22,4% em 1997/98.
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setor sucroalcooleiro, revelou que a Valtra € a marca de trator que
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mudancas. Embora desmentida oficial-
mente, na pritica, a decis@o encerraria o
programa de conten¢@o de oferta para
2001. O governo federal autorizou a
substitui¢@o dos 2,9 milhdes de sacas de
café retidos pelo produto da safra nova,
reivindicacgdo antiga do setor cafeeiro. A
intencio das autoridades governamentais
foi evitar que os produtores vendessem
café da safra nova para financiar a esto-
cagem, enquanto o café retido caminha-
va para o chamado produto “‘desmereci-
do” (com menor valor no mercado). Os
grdos financiados em pré-comercializa-
¢ao foram finalmente aceitos como per-
tencentes aos 20 % de produto retido. A
instru¢io normativa estabelece vdrios
critérios para a substitui¢do dos cafés
retidos. Para os 2,3 milhdes de sacas de
café em retencio, com financiamento do
Banco do Brasil, a troca é permitida com
anuéncia do agente financiador. Para as
600 mil sacas retidas sem financiamen-
to, a troca pode ser por café ardbica tipo
6 ou café robusta tipo 7, independente-
mente da qualidade do café retido. Mun-
do afora, porém, nenhuma atitude real-
mente inovadora foi capaz de mudar a
politica de oferta. Ainda esta instalado,
conforme dizem as liderancas, o caos in-
geréncia do setor cafeeiro.

Produto especial — A demanda por
produtos de qualidade superior, garanti-
dos ou certificados, é mundial. No en-
tanto, certificagfio e garantia estiio indo
muito além de pardmetros fisicos para
uma ampla gama de variedades do gé-
nero alimenticio, permitindo, com mais
facilidade, diferencii-los quanto aos seus
atributos ou instalando verdadeiras bar-
reiras para o seu reconhecimento pelo
consumidor. Os atributos de qualidade
do café especial cobrem, por exemplo,
conceitos que vio desde caracteristicas
fisicas, como origens, variedades, cor e

Desafio do setor é conquistar novos nichos
de mercado com produtos mais refinados

tamanho, até preocupagdes de ordem
ambiental e social, como os sistemas de
produc@o e as condi¢des da mao-de-obra
sob os quais se obtém o produto, desta-
cando-os como especial e permitindo sua
rastreabilidade. Atualmente a comple-
xidade da mensurag@o desse produto
pelo consumidor estd na diversidade des-
ses conceitos, segundo a pesquisadora
Maria Célia M. Souza, do Instituto de
Economia Agricola. O mercado de ca-
fés especiais (12% do café consumido
no mundo) pode ser comprometido, se
a geréncia dos conceitos aplicados nao
for a melhor. O Brasil ainda participa ti-
midamente do segmento, mas ja hd dis-
cussdes para melhorar o quadro que se
anuncia e permitir que o Pais abocanhe
uma parte maior deste nicho superior.
As manifestacdes ocorridas em Se-
attle, nas negociagdes da Organizagio
Mundial do Comércio (OMC), protes-
tavam contra sua politica atual, que per-
mitiu o crescimento de varias empresas
a custa do empobrecimento alheio. En-
tre elas estava a Starbucks — uma das
maiores redes norte-americanas de dis-

A Granja

tribuicdo de café — que, segundo os ma-
nifestantes, cresceu explorando os pe-
quenos produtores de café do terceiro
mundo. Em resposta a isso, a rede assi-
nou um contrato prevendo o langamen-
to de uma linha de grios com o certifi-
cado de Fair Trade (também conhecido
como comércio justo ou solidério), fa-
zendo com que o produto entrasse para
a linha dos especiais.

Segundo a Fair Trade Federation, os
principios desse movimento incluem:
pagamento de saldrios justos aos traba-
lhadores, trabalho cooperativo, educa-
¢ao do consumidor, sustentabilidade
ambiental, suporte técnico e financei-
ro, e respeito a identidade cultural .
Também conhecidos como cafés cons-
cientes, esses segmentos estio ampli-
ando sua parcela no mercado de cafés
especiais, dado o aumento da preocu-
pacdo com as dimensOes ambientais e
sociais nos padrdes de consumo, o que
tem estimulado as preferéncias por bens
produzidos de forma sustentdvel. Para
o consumidor, € dificil identificar o pro-
duto como especial, uma vez que o di-
ferencial requer um esforco de consci-
entiza¢io € ndo apenas a prova da be-
bida. Com outras categorias, como a de
cafés orgénicos (produzidos sem pro-
dutos quimicos), ou apenas com o selo
de origem, 0 mesmo ocorre.

Nesse contexto, porém, somente o
consumidor com algum conhecimento
sobre o mercado pode distinguir, pe-
las caracteristicas da bebida, o café-
padrdo do de qualidade superior — o
café gourmet, ou especial, vindo dos
grios de café ardbica, processado de
forma diferenciada (cereja descasca-
do). O consumidor, contudo, ndo con-
segue distinguir, mesmo apos sabore-
ar a bebida, se ela possui os atributos
por ele desejados. M

P

PRODUTIVIDADE

m Ar condicionado digital

= Cabine com isolamento duplo com fibra de vidro
m Amplo espaco interno

= Ampla vis@o do solo e total visibilidade das barras
m Excelente iluminagéo para aplicagao noturna
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A passos LENTOS

Especialistas fazem um contraponto

e reconhecem que esta inovadora proposta

tecnologica, de uma certa forma, estd estagnada

no Brasil. O alto custo ainda

€ um impeditivo

José Paulo Molin, engenheiro agricola, PhD, Departamento de Engenharia Rural, ESALQ/USP
Leandro .M. Gimenez, agronomo e pesquisador da Fundacao ABC, Castro/PR

4 indicios de que a curva de

adocdo da agricultura de pre-

cisdo (AP) no Brasil esta sain-
do do ponto de inflexdo. Isso era, de uma
certa forma, previsto. Fica ainda mais evi-
dente a necessidade de cada um, envol-
vido no sistema de produgdo agrope-
cudrio, se manter atualizado em rela-
cdo ao que anda acontecendo nessa
area, que ainda vai gerar muitos fatos
novos.

E fécil concluir que a agricultura de
hoje é praticada “pela média”. Todo o
controle de entradas e saidas em cada
talhdo é baseado em valores médios.
Faz-se a amostragem de solo e um re-
sultado vale para todo o talhdo, ou até
para a propriedade inteira. A partir des-
se resultado, diz-se que deve ser apli-
cado um determinado fertilizante, com
“tantos” quilos por hectare. E, na co-
lheita, comenta-se que a producdo foi
de “tantos” sacos por hectare. Novg_
mente pela média. No entanto, essa agri-
tura pela média esconde muita mfor—
magdo. Desconsidera-se a existencia de
manchas na lavoura e, por ’81mp11f1ca—
¢ilo, assume-se que tudo es~ta uniforme.
A dindmica que s€ observa no de-
ento e implementacdo das
AP demonstram o quanto €
posta. Entretanto, hzi. uma
ansdo na adogdo da idéia.
olhedoras equipadas com
monitor de colheita é um borr? indicador
disso. A comerciahzagao'd?s_-‘:es equlp(a-
mentos, na Europa, teve 1nicio em 1992
e, Nnos FEstados Unidos, em 1993. QS
americanos abracaram a causa com mais

cul

senvolvim
préticas de
jovem a pro
crescente exp
O nimero de ¢
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empenho e na safra de 1997 ji existiam
17 mil colhedoras equipadas com moni-
tores. Hoje, na Argentina, o nimero che-
ga a 350 maquinas. Na Alemanha, exis-
tem em torno de 500 mdquinas. Na In-
glaterra, préximo de 350 e, na Austra-
lia, quase 800.

Dados do ano passado, dos Estados
Unidos (levantamento feito junto a dis-
tribuidores de insumos), ddo conta de
que 15% da 4rea cultivada ja é monito-
rada com mapas avaliadores da produ-
¢do e o nimero de colhedoras equipa-
das com monitor de produtividade est4
na casa das 30 mil. Esse mesmo levan-
tamento faz uma projecéo para 35% da
area monitorada em 2002. Hoje, a 4rea
coberta com amostragem de solo em
grade ¢ da ordem de 12%, projetada
para 32% em 2002. Fertilizantes e cor-
retivos, atualmente, sdo aplicados com
taxa variada, algo em torno de 25% da
érea, incluindo-se controle manual, au-
tomitico para um produto e de mais de
um produto simultaneamente. A proje-
¢do € otimista e espera-se chegar a 53%
da drea no préximo ano. Em agroqui-
micos (liquidos), os nimeros de hoje
indicam que em torno de 15% da drea
recebe aplica¢do com taxa variada, sen-
do grande parte disso (12,5%) com con-
trole manual. A expectativa é de que
esse nimero ultrapasse 30% em 2002.

Tais nimeros indicam uma predo-
minéncia de concentragio do uso des-
sas ferramentas no meio-oeste america-
no, contra o resto do pais. O levanta-
mento também ressalta os maiores pro-
blemas e entraves apontados pelos usu-

drios e fornecedores de produtos e ser-
vicos nessa drea. Tornar essas técnicas
lucrativas; custo elevado; falta de pes-
soal preparado para trabalhar com as
ferramentas (tanto profissionais de alto
nivel como pessoal de campo), foram
os problemas mais salientes no levan-
tamento.

E evidente que o dominio das tecno-
logias ligadas & agricultura de preciséo,
propostas ao agricultor brasileiro, deve
passar por uma avaliacdo e adaptagdo as
nossas particularidades. Neste momen-
to, o que mais falta ao usudrio é infor-
macdo. A obtenc¢do dessa informagio €
lenta e cara, e quem comega tem o sabor
e 0 6nus do pioneirismo. A implantagio
de projetos nesse sentido deve sempre
ser gradual e com a consciéncia de que
ainda temos pouco dominio dos concei-
tos de variabilidade espacial da produ-
¢do e de suas causas. Essa deve ser a t6-
nica de qualquer iniciativa nesta fase do
desenvolvimento da tecnologia de Agri-
cultura de Precisiio no Brasil.

E importante lembrar que o pessoal
l1d de fora encontra muitas coisas jd
prontas para comecar a trabalhar com
AP. Exemplos disso sdo os mapas de
solo, as redes de dados climatolégicos,
o sinal de GPS diferencial gratuito em
muitas regides, etc. Por aqui, estima-se
que o nimero de colhedoras equipadas
com monitor de produtividade chegue
hoje as 50 ou 60 maquinas, excluidas
aquelas envolvidas com pesquisa e de-
monstragdes. E um nimero inexpressi-
vo; porém, hd trés anos, nio havia se-
quer 5 colhedoras.

Empresas jd vem fazendo aplicagdo
variada de calcdrio e adubo a lango em
larga escala. Também algumas maqui-
nas de pequeno porte jd estdo sendo im-
portadas para aplicacdo de produtos
usando essa técnica e jd se dispde de
pulverizador nacional com controle au-
tomatico, para aplicag¢do variada de li-
quidos.

O aspecto econdmico desse contex-
to perturba o usudrio potencial e esse
tem sido o aspecto em que o sistema
menos avangou. Por razdes 6bvias, para
avaliar-se o beneficio de uma nova tec-
nologia é necessdrio po-la em execu-
¢do e por completo. Essa tem sido a di-
ficuldade maior, pois o cumprimento do
ciclo total na Agricultura de Precisdo
requer tempo. Os americanos e os eu-
ropeus tém alertado para o fato de que
no caso de grios em geral, como cultu-




ras de baixo va-
lor agregado, a renta-
bilidade da Agricultura de
Precisdo é menos evidente do
que em culturas mais nobres. No en-
tanto, os especialistas da drea advertem
para o fato de que a mensuracio da re-
lacdo entre custo e beneficio é bastante
complexa e intuitiva. Grande parte do
produto desse investimento todo se cha-
ma “informacg@o” e estabelecer valor a
informagdo é algo nada mecénico. A
respeito disso, a situacio tem evoluido
para um campo novo, chamado ‘base
de informacdo’ ou ‘banco de dados’.

Um fato que comega a se destacar é
a corrida pela organizagdo de “Coope-
rativas de Informac@o”. Sabe-se que é
dificil quantificar o valor da enormida-
de de dados gerados pela agricultura de
precisdo. Porém, os pioneiros nessa luta
agora comegam a se servir dos dados
como uma ferramenta poderosa de au-
xilio na tomada de decisdes elementa-
res do dia-a-dia. Talvez essa venha a ser
a maior contribuicdo que a AP venha a
nos oferecer, o que € muito animador.

Outra tendéncia bastante recente —
e muito provdvel de se tornar o cami-
nho futuro — é o gerenciamento por uni-
dades de manejo. Na medida que o
agricultor passa a trabalhar sobre a pro-
priedade nao mais como uma coisa s6
(isolando cada talhdo e os consideran-
do como unidades gerenciais), o nivel
de desuniformidade comeca a aparecer.
Isso leva ao tratamento individualiza-
do de cada talhdo em todos os sentidos,
desde a amostragem de solo,
passando pela colheita, até a
contabilidade, com um caixa _
para cada talhdo. Assim € o =
inicio do processo de geren-
ciamento por unidades de
manejo. O que falta é definir
essas unidades dentro de cada
talhdo.

Assumindo que as man-
chas existem e que as conhe-
cendo podemos melhorar as
técnicas de manejo da lavou-
ra, deve-se lancar mio de re-
cursos que permitam definir
essas unidades. Para isso, po-
dem ser utilizados os mapas
de produtividade, as fotos aé-
reas ou videografia em infra-

Mesmo com dificuldade, a adogdo do conceito
de AP vem evoluindo

verme-
lho, a amos-
tragem de solo em
grade e outras técnicas
mais recentes, Como a me-
digdo da condutividade elétrica
do solo com sensores especificos.

Definidas essas unidades, passa-se
a criar subdivisdes virtuais nos talhdes,
que se constituem na diferenciacio das
bordas das unidades entre si por algum
critério ou fator. Desse ponto em di-/
ante, as taticas de gerenciamento de
vem ser mudadas e todos os principi-
os até aqui discutidos, relativos a f?‘P’
podem ser aplicados, porém, sem {an-
ta sofisticacdo de equipamentgs. A
prépria delimitac@o e demarcagdo des-
sas unidades de manejo pode sér reali-
zada a partir de tecnologias dpropria-
das. Em funcdo das recentgs dificul-
dades que a agricultura de ptecisao tra-
dicional vem enfrentandg — especial-
mente ligadas ao seu altgreusto de ado-
¢do e a indefini¢do quanto ao retorno,
bem como auséncia de boas correla-
¢Oes que expliquem[‘z.‘ causas das va-
riabilidades locais &, a tendéncia da
adocdo das unidades de manejo vem
crescendo.

Contudo, parh que a adogao dessas
tecnologias vefha a acontecer numa

/ cha que

/é
/mar-

gere mais
volume, tanto
de negdcios quan-
to de experiéncias
para todos, deve haver
esforco concentrado em
duas grandes frentes. Por um
lado, a pesquisa, com recursos pu-
blicos e privados, deve acelerar o
processo de entendimento dos fendme-
nos associados & variabilidade existente
nos campos e as formas de intervir ou
conviver com isso. A outra frente, tam-
bém de importancia prioritdria, deve ata-
car a reducdo do custo de adog@o.

Ha uma demanda reprimida que se
frustra com os valores dos equipamen-
tos hoje disponiveis. Sabe-se que 0s pre-
cos praticados sdo decorrentes de falta
de escala de producdo e de nacionali-
zacdo. l

2
Q
w

Empresas tem investido em dias de campo para apresentar
aos produtores as vantagens desses sofisticados equipamentos
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HORTICULTURA

0 saboroso efeito medicinal
da ALCACHOFRA

Hortalica herbdcea, perene, origindria do Mediterrdaneo,

a Cynara scolymus vem ganhando crescente destaque na producdo

flor arroxeada, que até alguns
anos era quase uma desconhe-

mais freqiiente nas feiras e prateleiras de
supermercados. E também a trazer bom

paulista sai quase toda a produgdo da cul-
tura, que, além de saborosa e nutritiva,
tem qualidades medicinais.

Cultivada principalmente em muni-
cipios de clima temperado, proximos a
capital paulista, a alcachofra é uma hor-
talica de grande porte, chegando a atin-
gir 1,20 m de altura. A parte consumida
é um botdo, na verdade, inflorescéncia

cida, comecga a ter uma presenga

lucro em dreas pequenas. Do interior

hortigranjeira nacional

José Renato de Almeida Prado

ou capitulo, também chamado vulgar-
mente de “cabecga” ou “fruto”, que € co-
lhido antes da maturagdo. A parte inter-
na do talo pode ser consumida como
palmito, sendo muito apreciada pelas
cozinhas italiana e francesa.

A alcachofra é considerada uma plan-
ta medicinal, apresentando efeitos bené-
ficos nas atividades gastrintestinais e do
coragdo, auxiliando ainda o figado na sua
acdo neutralizante de toxinas presentes
no corpo humano. Além de apresentar
baixas calorias, € rica em vitaminas A e
C e minerais: cdlcio, ferro, fosforo, so-
dio, iodo e magnésio. Favorece ainda o

controle da glicemia, a taxa de agucar
no sangue, sendo indicada para diabéti-
cos. A cinarina, um principio ativo en-
contrado nas folhas, é usada para fabri-
cagdo de remédios, contra doencas dos
rins. Na Itdlia, € também usada na fabri-
cagdo de um licor popular e bastante
amargo.

Segundo dados da Food and Agri-
culture Organization of the United Na-
tions (FAQ), a cultura ocupa, no mun-
do, uma drea de 114 mil hectares, com
produgdo de 1,07 milh@o de toneladas.
Cerca de 90% dessa drea se encontra
na regiao do Mediterrdneo e, o restan-
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Sdo produzidas 6,5 milhdes de cabecas anualmente, na regiio oeste de Sdao Paulo, 0 maior polo de alcachofra do Brasil

te, nos Estados Unidos (6 mil ha). A Ita-
lia, com 52 mil ha, € o pais onde a espé-
cie € mais amplamente cultivada, segui-
da da Espanha, com 23 mil ha, e da Fran-
ca, com 15 mil ha.

No Brasil, seu cultivo ainda é recen-
te, ocupando pequenas dreas nos Estados
de Sao Paulo, do Parana e do Rio Gran-
de do Sul (na regido norte). No oeste de
Sao Paulo, na regido formada pelos mu-
nicipios de Ibitina, Piedade, Sdo Roque e
Capio Bonito, encontra-se o maior pélo
produtor de alcachofra do pais. No ano
passado, sairam de 1a 6,5 milhdes de ca-
becas, segundo o Instituto de Economia
Agricola (IEA), em Sio Paulo. Existem
vdrias cultivares, tais como roxa compri-
da, roxa romana, verde redonda, mas no
Brasil o mais plantado é o roxa-de-sio
roque, desenvolvido pelo Instituto Agro-
némico de Campinas (IAC).

Introdugao — Segundo o engenhei-
ro agronomo Iran de Gées Junior, chefe
da divisdo de agricultura da Prefeitura da
Estancia Turistica de Sdo Roque, a alca-
chofra foi trazida ao Brasil pelos imigran-
tes europeus, porém o cultivo comercial
deu-se pela colonia oriental. “De Sao
Roque expandiu-se para outros munici-
pios da regiao, como Ibitina e Piedade”,
conta ele. Atualmente, o mercado consu-
midor estd concentrado na capital paulis-
ta, onde ha um maior habito de consu-
mo.

O municipio de Sdo Roque produziu

no ano passado | milhdo de cabecas de
alcachofra, segundo dados disponiveis no
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IEA. Esse volume, conforme Iran Juni-
or, corresponde a aproximadamente 80
mil caixas, com 12 botdes florais cada
uma. Sdo Roque, segundo o agréonomo,
conta atualmente com 15 produtores, que
juntos cultivam a alcachofra em um total
de 100 ha. “Num hectare, sao cultivadas
5 mil plantas que chegam a produzir 30
mil botdes”, explica. “O custo de produ-
cdo desse hectare no primeiro ano é de
aproximadamente R$ 10 mil, levando em
conta o pre¢co da muda, e de R$ 5 mil
para os demais anos. O rendimento li-
quicAio € de R$ 15 mil por ano”, declara o
agréonomo.

Cultivo — A temperatura tem gran-
de influéncia sobre o cultivo da alcacho-
fra. Segundo Iran Gées Jinior, a média
anual deve ser igual ou préxima a 20°C.
“Tolera geadas, mas ndo suporta tempe-
ratura superior a 30°C”, declara. O solo
deve ser bem preparado antes do plan-
tio, com aragdo profunda e gradagem.,

N#o se recomenda fazer a propaga-
¢do por sementes, pois nem sempre se
reproduzem as caracteristicas desejaveis
da planta-mae. O processo mais usado é
o de reprodugdo por mudas, que devem
medir entre 20 e 30 centimetros de com-
primento, possuir raizes finas e ndo ter
ferimentos. As mudas “destacadas” da
planta-mée devem ser plantadas em co-
vas abertas, em locais de meia encosta
ou em virzeas bem drenadas e ricas em
matéria orgdnica. Comumente sao neces-
sdrias entre 5 mil e 6 mil mudas por hec-
tare, para plantio em espa¢amento, vari-

ando entre 2,0 e 2,5 m entre as linhas e
1,0 e 1,5 m entre covas.

A irrigac@o para a cultura € indis-
pensdvel na regido de Sdo Roque, mes-
mo durante o verdo. “A irrigagio é fei-
ta, geralmente, em sistema de asperso-
res; o solo deve permanecer constante-
mente Umido”, ressalta Iran Junior. Se
o solo estiver seco, deve-se irrigd-lo
antes de plantar. As mudas sdo enterra-
das somente até o ponto de insercdo das
folhas. Uma recomendag@o é proteger
o solo com cobertura morta, sem pra-
gas, ao redor da muda, de forma a man-
té-lo mais fresco. A melhor época de
plantio das mudas é de marco a maio.
Seu ciclo varia de 180 a 210 dias.

Colheita — Os primeiros botdes de
alcachofra florescem logo apds o inver-
no. A medida que viio surgindo, vao
sendo embalados com papel para que
permanegam com a cor arroxeada in-
tensa. O papel tem dupla funcéo, pois
também protege as flores das chuvas,
de doengas e da aplicacio de agrotoxi-
cos. A cor arroxeada, segundo Iran Ji-
nior, também € sindénimo de botio fres-
co ou novo, pois, a medida que os bo-
toes passam do ponto, viio se tornando
esverdeados. Para quem vai comprar a
hortaliga, as alcachofras mais novas,
mais apropriadas para o consumo, tém
as pétalas bem fechadas. Quando es-
tdo muito abertas, € sinal de que o fun-
do j4 estd fibroso e ndo serve mais para
consumo.

Numa mesma planta, ainda confor-




me Iran Junior, aparecem de um a trés
botdes principais, com maior didmetro,
e nas mesmas hastes surgem botdes
secundarios com didmetro menor e, con-
seqiientemente, de melhor valor comer-
cial. “Ha também os botdes tercidrios
colhidos apenas para a indistria”, co-
menta.

As principais pragas da alcachofra
sdo: broca de ramo, caracéis, cochoni-
lha da raiz, lagarta-rosca, nematdides de
galhas e pulgdes. O controle se faz por
meio de pulveriza¢do com dimethoate.
Entre as principais doencas, estdo a bac-
teriose, a antracnose, a fumagina, a man-
cha de alternaria, o oidio e as viroses. O
controle recomendado € o cultural, como
o uso de mudas sadias e os cuidados para
evitar ferimentos na planta.

H4 outra peculiaridade no cultivo de
alcachofra: a produgéo de folhas. No pe-
riodo do inverno até o verdo, sdo colhi-
das folhas das plantas, principalmente as
que ficam préximas ao solo. Essas fo-
lhas sdo secadas e enfardadas pela maio-
ria dos produtores da regido de Sdo Ro-
que, que as vendem para a inddstria far-
macéutica. “Delas sdo extraidas a cyna-
rina e os demais produtos a base de al-
cachofra, usados para pacientes que so-
frem de problemas hepiticos e renais,
além de serem ricas em vitamina K, B e
B»”, afirma Iran Junior.

Em condi¢des normais de cultivo, a
colheita dos botdes florais da alcacho-
fra é feita no més de outubro. Nessa €po-
ca, hd o maior volume de producio e,
conseqiientemente, a queda dos pregos.
A colheita € feita manualmente, cortan-
do-se a haste entre 20 e 30 cm de com-
primento. O ponto de colheita € quando
os botdes apresentam as bricteas ade-
rentes carnosas. Apds o corte, as alca-
chofras sdo levadas para um galpdo, clas-
sificadas por tamanho e embaladas. Para
antecipar a colheita, muitos produtores
tém feito uso de hormonios vegetais,
como a giberelina ou o dcido giberélico.
Com sua aplicac@o, a produtividade ¢é
menor, mas 0s precos sAo mais compen-
sadores.

Veterano — O produtor Shiniti
Miyazaki, membro de uma das familias
pioneiras no cultivo de alcachofra em Pi-
edade, é um dos que utilizam a aplica-
¢iio de hormdnio para antecipar a flora-
¢do. O hormonio € usado bem no centro
do caule da planta. Com uma aplicacio
no més de maio, por exemplo, os agri-
cultores conseguem colher antecipada-

mente em agosto e ter novas flores, das
mesmas plantas, no periodo normal da
safra.

A familia de Miyazaki comegou a
cultivar alcachofras a partir de 50 mu-
das ganhas de um amigo. Pensaram al-
gumas vezes em desistir da plantagio,
mas aos poucos foram substituindo os
cultivos de cebola, tomate e cenoura pela
alcachofra. Hoje, tem cerca de 15 hecta-
res plantados, com uma producdo mé-
dia de 40 mil caixas.

No ano passado, Shiniti Miyazaki foi
eleito presidente da Associagdo dos Pro-
dutores de Alcachofra de Piedade, que
conta com 15 associados. A entidade foi
criada porque, entre outros projetos, pre-
tende montar uma agroinddstria para
produzir conservas. “Também queremos
fazer panfletos, explicando como con-
servar o produto e as receitas com alca-
chofra”, destaca.

O municipio de Piedade é o maior
produtor entre 0s que compdem o pdlo
paulista, com uma drea de 70 hectares e
tendo produzido no ano passado 2,8 mi-
lhoes de cabecas de alcachofra, segun-
do dados do IEA. Segundo Miyazaki,
80% da produgio vai para a capital pau-
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lista, onde € comercializada na Compa-
nhia de Entrepostos e Armazéns Gerais
de Sao Paulo (Ceagesp). O restante é
comercializado pelos varejistas e pela
Ceasa/Campinas, em caixas de madeira
tipo K (10 Kg a 20 kg).

Shiniti Miyazaki conta que em 2000
houve excesso de producio e no pico da
safra os precos foram desanimadores,
“chegando a R$ 1 a caixa na Ceagesp™.
Ele ndo arrisca uma previsio para a sa-
fra de 2001, argumentando que tudo vai
depender do clima, mas espera que o
preco da caixa de 15 quilos obtenha o
prego minimo de R$ 10.

José Benedito N. Silveira, gerente do
departamento de tecnologia e informa-
¢do da Ceasa/Campinas, estima que o
preco médio comercializado por caixa
de 15 kg, com base no ano de 2000, deva
ficar entre R$ 12 e R$ 15.

Na Ceasa sdo comercializadas men-
salmente cerca de 880 caixas de 15 kg,
procedentes dos municipios de Piedade
e Guapiara. O volume de alcachofra ven-
dido por I4 caiu 2,44% em 2000, quan-
do foram comercializadas 10.600 caixas,
contra 10.866 de 1999.

Para estimular o consumo da alca-
chofra, os municipios de
Sao Roque e Piedade re-
alizam festas no pico da
colheita. “Em Piedade,
vamos promover este ano
a 4" Festa da Alcachofra,
com sugestao de vdrios

- S : g % pratos”, comenta Shiniti
COMPOSIGAO/ INFORMAGOES NUTRICIONAIS Miyazaki.

100 GRAMAS DE PARTE COMESTIVEL FORNECEM: Jd em S@o Roque serd

29 calorias realizada a XI Expofloral,

2,7 gramas de proteinas
0,2 grama de lipidios

5,9 gramas de glicidios

44 miligramas de calcio e 58 miligramas de fosforo

Acao conjunta nos ossos e dentes.

0,8 miligrama de ferro

Formagéo dos globulos vermelhos do sangue.
320 Ul (Unidades Internacionais) de vitamina A

Importante para a visao e para a pele.
0,06 miligrama de vitamina Tiamina (B,)

0,07 miligrama de vitamina Riboflavina (B,)
Atuagado sobre a salde dos cabelos, olhos, nariz e labios.

0,8 miligrama da vitamina Niacina

Auxiliar no desenvolvimento e no crescimento.

5 miligramas da vitamina C dos “alimentos frescos”
Atuagao na resisténcia dos vasos sangulineos e tecidos,
agindo contra infecgdes. Auxiliar na vitalidade das gengivas

e na cicatrizagao de ferimentos.

durante a 1iltima semana
de setembro e as primei-
ras semanas de outubro.
“Nessa festa, além de al-
cachofra, temos exposi-
coes de flores e vinhos”,
declara Iran Gées Junior.
“No ano passado, a festa
atingiu um publico de 100
mil pessoas, e a maior
atragdo ficou por conta do
mercado e restaurante de
alcachofras, onde todos
puderam apreciar e apren-
der a preparar pratos tipi-
€0S, COMO Tisoto e mas-
sas, até mesmo a tradicio-
nal, com molho de vina-
grete”, complementa
Gdes Junior, B
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PASTAGENS

DEGRADACAO: conceitos, altem

Manuel Cldudio Motta Macedo — pesquisador do Laboratorio de Solos, Embrapa Gado de Corte

degradacio das pastagens pode

ser explicada como um proces-

so dindmico de degeneracio ou
de queda relativa da produtividade. As-
sim, € interpretada de diferentes formas
por produtores e técnicos.

Tem-se observado que, apds a im-
plantacdo ou renovacdo de uma pasta-
gem, normalmente a produtividade é
sempre maior no primeiro e segundo
anos de exploracdo. Estima-se que a pro-
dugdo de pastagens e animal sejam, em
média, de 30 a 40% superiores no pri-
meiro ano de exploracio, em relacio aos
trés ou quatro anos subseqiientes, quan-
do o potencial produtivo nado é afetado
por problemas de clima, solo ou manejo
animal inadequado.

Ap0s essa fase mais produtiva, nota-
se com o tempo uma queda natural da
produtividade. Ela podera se intensifi-
car de forma répida e constante — até atin-
gir determinado ponto de equilibrio —,
caso ndo seja aplicada uma acdo de ma-
nejo visando a4 manutenc¢io da produggo.
Alguns autores ponderam que o estres-
se do pastejo e a permanente desfolha-
¢do da planta modificam o hébito de
crescimento, causado principalmente
pela alteragdo na estrutura do relvado.
Dessa maneira, sdo alterados o nimero
de perfilhos, tamanho e nimero de fo-
lhas, e relagdo parte aérea-raiz. Esse
novo perfil morfolégico conduz a dife-
rentes relacoes fisioldgicas e nutricionais
na planta, que sem um rqanejo adequa-
do, levando-se em considerag@o cada

situac@o especifica, alteram o equilibrio
solo-planta-animal e ddo inicio ao pro-
cesso de degradacdo das pastagens.

Recomenda-se, entdo, que antes do
inicio do processo de degradag@o seja in-
troduzida uma acio de manejo com vis-
tas & manutencdo da produtividade. Ela
pode estar relacionada ao manejo ani-
mal, como um ajuste da lotagdo, ou ao
manejo da pastagem, através de praticas
culturais como a calagem, a gessagem e
a adubacéo.

As mais importantes causas da de-
gradacdo de pastagens sdo: germoplas-
ma inadequado ao local; méd formacao
inicial, causada pela auséncia ou mau uso
de préticas de conservacgdo e de preparo
do solo; corre¢ao da acidez e/ou aduba-

cilo; sistemas e métodos de plantio im-
préprios; e manejo animal na fase de
formacdo. Além disso, também podem
provocar degradacdo o uso rotineiro de
fogo, métodos, épocas e excesso de ro-
cagens, auséncia ou uso inadequado de
adubacdo de manutengdo, e a ocorrén-
cia de pragas, doencas e plantas invaso-
ras. No manejo animal, a degradacio
pode ocorrer pela presenca excessiva no
terreno e devido a sistemas inapropria-
dos de pastejo. A auséncia ou aplicacio
incorreta de priticas de conservacao do
solo, apds o uso relativo ou prolongado
de pastejo, também pode desencadear tal
processo.

A recuperaciio ou renovagdo das pas-
tagens degradadas pode ser realizada de

Vamos
prodizir

100

milhoes de toneladas ¢ o
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maneira direta ou indireta. Entende-se
por recuperacio direta as praticas meca-
nicas e quimicas aplicadas a uma pasta-
gem para revigord-la, sem substituir a
espécie existente.

Entre as operagdes mecanicas, inclu-
em-se a aplicacdo superficial a lanco de
insumos, escarificaciio, subsolagem, gra-
dagem, aragdo, etc. Entre as opgoes qui-
micas estdo a calagem, a gessagem € a
adubacdo. A escolha da operagdo depen-
de, principalmente, do estigio de degra-
dacio da pastagem. Quanto mais avan-
cado o grau de degradacio, mais dristi-
ca deverd ser a acdo mecdanica.

Assim, pastagens com erosao lami-
nar, grande incidéncia de invasoras de
porte alto, cupins de monticulo e baixa

cobertura vegetal poderdo exigir opera-
¢oes de revolvimento de solo com gra-
de, arado, terraceador e/ou uso de sub-
solador.

Por outro lado, pastagens no estigio
inicial de degradacio podem ser recu-
peradas por meio de simples aplicacido
superficial de fertilizantes, corretivos e/
ou escarificagdo/subsolagem. A renova-
cio direta das pastagens se refere as
acoes desenvolvidas nas praticas agro-
ndmicas para substituir a espécie pre-
sente e reverter o processo de degra-
dacio, através da implantagiio de uma
nova espécie forrageira. Caracteriza-
se, principalmente, pela tentativa de
substituicdo de forrageiras sem a utili-
zagdo de uma cultura intermedidria.

Essa alternativa apresenta alguns
problemas de ordem pritica e econd-
mica, pois as espécies forrageiras tro-
picais, mesmo quando a pastagem estd
em degradagio, possuem elevado ban-
co de sementes no solo e altas taxas de
crescimento relativo. Portanto, nem
sempre as agdes mecanicas de preparo
do solo ou de dessecacdo das plantas
por herbicidas sdo eficientes para per-
mitir a implantagio de uma nova espé-
cie, evitando a competi¢do com plantas
remanescentes da espécie anterior.

A recuperacio indireta de pasta-
gens degradadas € aquela efetuada
através de praticas mecdnicas, quimi-
cas e culturais, utilizando-se uma pas-
tagem anual ou uma lavoura anual de
gridos por um certo tempo, a fim de

-
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Macedo, da Embrapa Gado de Corte: "Apés
dois anos de exploracdo , é comum uma queda
natural de produtividade nas pastagens"

revigorar a espécie existente. As téc-
nicas agrondmicas podem variar des-
de a dessecacdo da pastagem com um
herbicida e plantio direto de um pasto
anual ou de uma lavoura anual, até o
preparo do solo e o plantio convencio-
nal dos mesmos. Apds a utilizacdo do
pasto anual ou colheita de grios da la-
voura, deixa-se a pastagem retornar
através do banco de sementes existen-
te ou providencia-se uma semeadura
complementar para uniformizar a po-
pulagdo de plantas.

A renovacio indireta de pastagens,
por sua vez, ¢ aquela efetuada através
de praticas mecdnicas, quimicas e cul-
turais, utilizando-se uma pastagem
anual (milheto, aveia) ou uma lavoura
anual de graos (milho, soja, arroz) por
determinado periodo, com o objetivo de
substituir a espécie forrageira existente
por outra de melhor valor nutritivo ou
com diferentes caracteristicas. ll
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NOTICIAS DA ARGENTINA

Sem ANABOLICOS

O titular da Senasa, Bernardo Cané,
antecipou que a entidade sanitdria esta
estudando a possibilidade de proibir o
uso de anabolizantes na Argentina. A
medida se manteria em vigéncia até que
os laboratérios fabricantes do produto
apresentassem um sistema seguro de
deteccdo da substincia na carne bovi-
na. O assunto veio 4 tona com a chega-
da ao Pais de uma missao sanitaria eu-

ropéia que tem questionado o uso de
anabdlicos no gado argentino. Outra
informac@o importante € a confirmacio
de que a aftosa estd em franca evasdo
do territério argentino. Em setembro,
foram registrados apenas 17 focos,
muito longe dos 600 focos mensais apu-
rados no pior momento da crise sanitd-
ria. Estima-se que atualmente existam
apenas 57 focos ativos no Pais inteiro.

A Granja

Prevé-se que a producdo argentina
de trigo chegue a 18 milhdes de
toneladas, com um saldo de exportacio
recorde, levemente superior aos 12
milhdes de toneladas. A estimativa
otimista estd sendo divulgada em
funcdo do clima favordvel. Em
outubro, as chuvas constantes
resultaram em alagamentos dos
campos, principalmente em zonas
triticolas. O que tem trazido
preocupacdo € a possibilidade de
ocorrerem doencas fingicas em
diversas regides do Pais.

SALVAGUARDAS geram polémica

Nio é novidade que as divergénci-
as macroecondmicas entre Brasil e Ar-
gentina estdo complicando o comércio
intrabloco, situacio que se reflete nas
cifras do intercimbio comercial dos 1l-
timos meses. A decis@o dos presiden-
tes Fernando de La Rua e Fernando
Henrique Cardoso de colocar em pra-
tica um mecanismo de salvaguardas,
para contornar o problema cambial,
ndo agradou aos exportadores locais.
“Niao se ataca realmente o problema,
¢ apenas um calote. O ideal seria bus-
car uma solugdo integral”, afirmou o
presidente da Camara de Exportado-

res da Repiblica Argentina, Enrique
Mantilla. Ele acrescentou que, de 1997
a agosto deste ano, o real sofreu uma
queda de 85% em relagdo ao peso ar-
gentino. “Ndo hd dado histérico que
registre uma situagcio como essa em
que ndo se recorra a compensacoes’.
Ja a Unido Industrial Argentina quali-
ficou o acordo como insatisfatorio e
ratificou a importincia de aplicar es-
quemas similares aos da Unido Euro-
péia. “A Argentina deve contar com
um regime geral de taxas e reembol-
sos, para compensar as diferencas cam-
biais”, assegurou a entidade.

Laticinios no MEXICO

A nacao asteca se converteu no se-
gundo maior comprador dos produtos
lacteos argentinos (o primeiro € o Bra-
sil), acumulando importacoes de mais
de 10 mil toneladas. As vendas ao Mé-
xico representaram neste ano 15% das
exportactes de laticinios da Argentina,
quando em 2000 alcancaram apenas 5%.
O crescimento das exportagdes ao pais
socio do Nafta foi incrementado no mo-
mento em que se verificava uma signifi-
cativa queda das exportacdes para o Bra-
sil, que reduziu seus precos. Frente a esse
cendrio, o Chile perdeu o posto de se-
gundo maior importador de derivados
do leite.
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Colosso dos CEREAIS

Com a aquisi¢do
da La Planta Cereal
(LPC) por US$ 70
milhdes, a Bunge se tornou a maior
processadora de soja e a segunda maior
exportadora em terras argentinas. A
integragdo com a LPC colocard a empre-
sa entre as lideres do mercado de fertili-
zantes. A La Planta Cereal opera na Ar-
gentina desde 1927 em quatro segmen-
tos bdsicos: origem de grios,
processamento de soja, fertilizantes, por-
tos e logistica. Possui uma marca prépria
e 10% do mercado de fertilizantes. Jd a
Bunge opera desde 1884, dedicando-se
ao agronegdcio e a industria alimenticia,
desde o campo até o consumidor final.

BONGE

FERTILIZANTES

S0JA

Em relacdo a leguminosa, causa
grande preocupag@o no plano externo
o fato de os Estado Unidos estarem
aguardando sua maior producgio. Além
disso, existe o problema da recessio
mundial, que limitaria as compras de
diversos paises, como a China,
incluindo-se af as restricdes que esse
pafs impde aos transgénicos. Esses
problemas poderao ser agravados
devido aos problemas climdticos em
toda a América do Sul.

NOVILHO

O consumo interno segue
absorvendo o volume que anteriormente
era exportado, mantendo os precos do
novilho abaixo dos 70 délares por quilo,
muito aquém do esperado. Os valores
ndo se recuperardo até que se volte a
exportar, sobretudo se considerarmos a
grave recessdo vivida pelo Pais, que
acaba refletindo diretamente no setor
frigorifico.

LEITE

A producido de leite argentino
continua mostrando um pico sazonal,
mesmo que, em algumas regides, como
a oeste de Buenos Aires, por exemplo,
comecem a surgir alguns problemas
com o excesso de chuvas. Existe, ainda,
uma grande dispersdo de precos pagos
ao produtor, com uma variagao de 12 a
16 centavos por litro.
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s investimentos em tecnologia

de ponta, presente nos equipa-

mentos de armazenagem e seca-

gem de grdos, otimizam os indices pro-

dutivos nas fazendas e sdo garantia de qua-

lidade, hoje tao exigida no mercado agri-

cola. No entanto, de nada adianta inves-

tir em tanta modernidade se ndo houver,

~ |por parte do produtor, uma preocupagio

~ em preservar tais equipamentos e com isso

, ﬁ garantir a eficiéncia dos mesmos e a qua-

~ lidade dos gréos ali depositados. A quali-

- dade total, tdo almejada no agronegécio,

ndo termina quando a safra é comercializa-

' da: exige do produtor cuidados especifi-

cos com 0s equipamentos utilizados na ar-
mazenagem.

A chamada manutengio preventiva
'busca garantir a qualidade do grdo estoca-
do e deve ser realizada a cada nova safra.
'A auséncia de limpeza nas unidades ar-
mazenadoras resulta em produtos de qua-
lidade comprometida, e, conseqiientemen-
te, sem colocag¢do no mercado. A pureza
dos grios colhidos na lavoura deve ser
mantida, com o minimo de perdas, até o
consumo final. Uma md armazenagem
provoca muita perda de grios, devido a
presenca de pragas em armazéns e de frag-
mentos de insetos nos subprodutos ali-
mentares. Contaminacio fiingica e surgi-
mento de micotoxinas sdo outras conse-
qiiéncias sérias. Problemas como esses,
além de comprometer a imagem do arma-
zenador, prejudica a competi¢do dos seus
produtos por melhores pregos.

Entretanto, hd providéncia basicas que
podem e devem ser tomadas pelos arma-
zenadores, para assegurar a qualidade dos
graos. Uma delas, é realizar a limpeza ge-
ral de todos os equipamentos, retirando o
p6 acumulado e os residuos de graos que

('runo SOBRE SILO NA FAZENDA

Manutencao faz parte da qualidade total

permanecem no interior e no piso das ins-
talacdes. Esse procedimento evita ndo s6
o surgimento de roedores, mas a contami-
naciio e a formagéo de gases oriundos da

decomposi¢@o dos graos. A manutengio

preventiva dos equipamentos de armaze-
nagem exige ainda lubrifica¢@o de todas
as partes méveis, como eixos, alavancas
e rolamentos; o reaperto das fixacGes das
pegas e a revisdo dos pontos sujeitos a cor-
rosdo. Qutra recomendacdo til para o
produtor € manter sempre que posswel
fechadas as pontas e tampas de inspecao
dos equipamentos, durante o periodo de
pés-operagdo, para protegé-los da poeira,
insetos e roedores.

Nas maquinas de limpeza, os principais
componentes exigem uma inspecao crite-
riosa. Nos secadores, apds o término da
operagdo, recomenda-se deixar os exaus-
tores em funcionamento, para a elimina-
¢do dos gases e da umidade decorrentes da
secagem. E preciso também efetuar a revi-
sdo dos sistemas pneumatico e mecénico,
dos termdmetros e ventiladores axiais. Os
transportadores deverdo ser limpos e com-
pletamente revisados antes da safra, inclu-
indo seus sistemas de acionamento, correi-
as, correntes, estrutura, pecas fixas e mo-
veis. Na termometria deve-se monitorar a
temperatura de massa de grios armazena-
dos, acompanhando também a umidade re-
lativa e a temperatura ambiente, e registran-
do os dados. E necessério também realizar
uma revisao geral nos motores, na instala-
¢do elétrica e no quadro de comandos.

Na verdade, todo o investimento em
manutengio preventiva possui baixo custo
e se justifica. Custo alto para o produtor
terfio as quebras de pegas durante a safra
ou a reducgdo de precos dos produtos arma-
zenados em fung@o do comprometimento

Divulgagio

fitossanitario provocado pela falta de cui-
dados com os equipamentos. .

As perdas médias de graos no Brasil, |
estimadas pelo Ministério da Agricultura, |
Conab e pela FAO, s@o de aproximadamen-
te 10% do total produzido no ano. Grande
parte dessas perdas, no entanto, podem ser
evitadas com a adog¢3o de pequenos cuida-
dos com os equipamentos de armazenagem
em nivel de fazenda.

A tecnificacdo do agricultor brasileiro,
que cada vez mais investe em corre¢do do
solo, sementes, insumos, miquinas e equi-
pamentos agricolas, passa também pela
manutencdo preventiva, como parte inte-
grante de todo o processo de moderniza-
¢do e um dos fatores indispensdveis para o
aumento da margem de lucro a médio e
longo prazos. A crescente capacitacdo do
agricultor, na condigdo de promotor das
tecnologias hoje disponiveis no campo, que
resultaram em ganhos de produtividade,
decorre ainda da evolugio da consciéncia
do produtor brasileiro sobre a importincia
da gestdo no agronegocio.
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de escolha da época para

I o pagamento de taxas de
secagem e armazenagem.
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Flexibiliza o escoamento da
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Armazenagem:a Nivel'de Fazenda
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SUAS SAFRAS MAIS VALORIZADAS'

i
Instalagoes padronizadas,
com capacidades para 5, 10, ° >
15, 20, 25 e 30 mil sacos. [
Sao integradas por miquinas
de limpeza, transportador
e silo armazenador,
com secador opcional. s
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AGRICULTURA E MEIO AMBIENTE

José Mauricio de Toledo Murgel

Diretor do Instituto Rural de Meio Ambiente (IRMA) — jmmurgel@irma.eng.br

Lula em PARIS

ara aqueles — principalmente

agricultores — que pensam em

dar “um voto de protesto™ nas pro-
ximas elei¢des presidenciais, transcrevo
o editorial “Lula, defensor do proteci-
onismo europeu”, publicado no jornal
O ESTADO DE SAO PAULO em 06/
10/01. Leia e medite.

Luiz Indcio Lula da Silva acaba de
provar, mais uma vez, que ndo sabe a
diferenca entre oposi¢do ao governo e
oposi¢do ao Pais. Sua declaragéo a fa-
vor da politica agricola européia, depois
do encontro com o primeiro ministro
[francés, Leonel Jospin, foi feita para ser
contra o presidente Fernando Henrique,
mas foi um ato contra os interesses co-
merciais do Pais. Falando a respeito do
que ndo entende, o dirigente petista de-
Jfendeu uma politica prejudicial ao Bra-
sil e a dezenas de paises que poderiam
ganhar — e muito — sem as distorcoes
causadas por subsidios e barreiras pro-
tecionistas, estabelecidas pelos paises
mais ricos do mundo.

Essa poderia ser apenas mais uma
tolice desimportante, como tantas outras
no curriculo de Lula e de vdrios compa-
nheiros de partido; mas ele é candida-
to, de novo, a presidéncia da Repiiblica
e, por enquanto, é o favorito nas pes-
quisas de intengées de voto. Admita-se,
por hipdtese, que seja eleito. Nesse caso,
mandard o ltamaraty renegar os inte-
resses brasileiros na Organizacdo Mun-
dial de Comércio (OMC), nas discussées
da ALCA e nas negociagdes com a
Unido Européia? Sim, se for fiel as de-
claracées de Paris e ao seu programa,
que se resume em ser tudo o que o go-
verno Fernando Henrigue € a favor. A
posicdo assumida por Lula, a favor da
politica agricola européia, deverd tam-
bém valer, se ele for capaz de coerén-
cia, para a politica adotada nos Esta-
dos Unidos. Nesse caso, por que protes-
tar contra o protecionismo adotado tam-
bém no Japdo?

Segundo Lula, a posicdo européia é
correta e corresponde a uma defesa de
sua “soberania alimentar” — expressdo
sobre cujo sentido ele fica devendo ex-
plicacao. Cabe aos brasileiros, acrescen-
tou, “cumprir a sua parte” para ganhar
competitividade. Chegou a hora, disse
o presidente de honra do PT, de o Brasil
aumentar seus investimentos em tecno-
logia.

Esses comentdrios demonstram es-
pantosa ignordncia de todas as ques-
tées ligadas a politica agricola e aos
temas de comércio internacional. E
particularmente preocupante que Lula,
no giro pela Europa, tenha sido escol-
tado por um economista, o deputado
Aloisio Mercadante — aquele que disse
que depois de 11 de setembro os EUA
adotaram uma “atitude belicista” () —
, que supostamente, deveria ter asses-
sorado seu lider. Mas estaria Merca-
dante preparado para isso? E estaria
Lula disposto a ouvi-lo, sem ordenar-
lhe em seguida uma autocritica, como
fez recentemente com o economista do
PT, Guido Mantega?

O comentdrio a respeito da “sobe-
rania alimentar” € uma demonstracio
de ingenuidade quase simpléria. Subsi-
dios sdo assuntos abertos a discussdo
internacional, quando afetam o comér-
cio, distorcendo a formacdo de precos.
Jd foram tratados na Rodada do Uru-
guai, encerrada em 1994.0s paises em
desenvolvimento, incluindo o Brasil,
tém cobrado um cumprimento mais es-
trito do acordo agricola celebrado nes-
sa rodada. O tema é um dos tdpicos
centrais, atualmente, nos debates pre-
paratorios da proxima rodada global
de comércio. Diplomatas brasileiros,
argentinos, uruguaios, austra-
lianos e de muitos outros pai-
ses exportadores vém bata-
lhando, em Genebra, para es-
tabelecer uma agenda de ne-
gociacdo favordvel a seus pa-

ises. Se Lula e seus auxiliares tivessem
mesmo a preocupacgdo de ndao falar bo-
bagens — como ele sugeriu ao seu as-
sessor Mantega — com certeza teriam,
hd muito tempo, buscado informar-se
a respeito do assunto. A Unido Euro-
péia tem feito o possivel para estreitar
essa agenda, evitando um compromis-
so mais sério com a liberagdo dos mer-
cados. Outro ponto que Lula parece
ignorar — e isso pode valer, também,
para os luminares econdémicos do seu
partido — € que a concorréncia inter-
nacional, no mercado agricola, estd
longe de ser determinada pela eficién-
cia produtiva e comercial. E afetada
profundamente pela atuagéo dos gover-
nos, por meio de aportes financeiros a
produtores de créditos especiais a ex-
portadores e de barreiras tarifdrias e
ndo-tarifdrias. Trata-se de uma compe-
ti¢do entre Tesouros, ndo entre agricul-
tores. E isso que se pretende eliminar.

Lula mostra desconhecer, igualmen-
te, que a agropecudria é um dos setores
que mais se modernizaram no Brasil,
nas dltimas décadas. Seus ganhos de
produtividade, baseados na incorpora-
¢do de recursos tecnoldgicos, muitos
deles desenvolvidos por pesquisadores
brasileiros, tém sido transferidos aos
consumidores. Gracas a isso, o custo da
alimentagdo perdeu peso nos orcamen-
tos familiares. Todos os institutos de pes-
quisa de precos, incluindo o Dieese, ti-
veram de mexer na estrutura de seus
indices, para dar conta desse efeito. Se
Lula, ex-dirigente sindical, tivesse con-
sultado o organismo de pesquisa eco-
némica dos sindicatos, poderia, talvez,
ter falado menos bobagens — seguindo
seu proprio conselho... l

Falando a respeito do que ndo entende, o
dirigente petista defendeu uma politica

prejudicial ao Brasil
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lavoura de cana-de-acticar é tra-

dicionalmente uma das que

mais degrada os solos brasilei-
ros. Por vérios motivos: impossibilida-
de de se fazer rotacdo de culturas, exi-
géncia do uso de equipamentos pesados
em virias fases da produgio, cultivo pelo
sistema convencional (que inclui pelo
menos duas gradagens pesadas), colhei-
ta feita apés a queima da cana (o que
consome a matéria orgénica) e o plantio
sempre nos meses mais chuvosos do ano.
Esse conjunto de caracteristicas faz com
que os produtores de cana tenham que
usar constantemente técnicas para redu-
zir as perdas de solo.

O problema comega quando o pro-
dutor, apesar de todas as técnicas con-
servacionistas convencionais, nio con-
segue manter os indices de produtivida-
de minimos para viabilizar economica-
mente a lavoura. Em casos assim, ape-
sar das resisténcias, a unica medida a ser
adotada é substituir o sistema de produ-
¢ilo. Foi o que aconteceu na Companhia
Agricola Usina Jacarezinho, na regido
norte do Parand, em 1997. Depois de va-
rios anos com as dreas apresentando que-
das na produtividade média por hectare
e sem conseguir controlar o crescimen-
to da concorréncia das ervas daninhas,

Preservagdo da palhada
chega a CANA-DE-ACUCAR

Texto e fotos: Emerson Urizzi Cervi

o gerente agricola da usina, Irineu Fon-
seca, radicalizou: substituiu o sistema
tradicional de preparo do solo pelo cha-
mado preparo quimico ou minimo da
cana-de-acticar. No novo sistema, as dre-

as onde serdo plantadas as mudas de cana
ndo passam mais por gradagens. H4 ape-
nas a dessecagiio quimica dos vegetais e
uma subsolagem profunda em solos ar-
gilosos, antes da abertura dos sulcos. “E
necessiria uma mudanca geral de men-
talidade, dos operadores das méquinas
até os diretores da empresa”, diz o ge-
rente. “Fui criticado quando os nossos
parceiros viram os sulcos sendo abertos
no meio da palhada”.

As dificuldades para mudangas po-
dem ser explicadas pela tradi¢@o. A cana-
de-agucar € cultivada hd quase 400 anos
em nosso pais, tendo sido responsdvel
pelo primeiro ciclo econdmico da pro-
ducdo de bens primdrios. Durante todos
esses séculos, o plantio foi realizado apos
sucessivas priticas de revolvimento do
solo, para incorporacdo da matéria seca
e descompactacdo. Os ultimos quatro
anos da Usina Jacarezinho t&ém mostra-
do que o setor canavieiro do Brasil estd
perdendo dinheiro, por acreditar na for-
ca das tradi¢des e por nao ceder espaco
as inovacdes tecnoldgicas. Além de au-

Fonseca mostra técnica da subsolagem feita antes da

abertura dos sulcos no sistema de preparo minimo

Safra Milho® & ﬂ I‘Safra So;a .
s 1365c/ha -99/000 = 50 sc/ha - 99/003

preang

Palma Sola S/A - Madeiras eAgrrcu!rura - Eng. Agr. Ivo José Baccin - Administrador
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405c/ha 00/01 i 3 53'sc/ha - 00/01, W

e ™

"Somos consumidores da Serrana
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pontualidade. Nos Ultimos dois anos passamos a
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mentar a produtividade por hectare em
mais de 15% entre 1997 e 2001, as la-
vouras Jacarezinho apresentaram uma
reducdo dos custos de producao de 29%
no periodo. Isso, s6 para destacar as van-
tagens financeiras imediatas. De acordo
com Fonseca, os ganhos econdmicos de
longo prazo, como redugio da incidén-
cia de ervas daninhas e recuperacio da
fertilidade de solos degradados, sdo até
mais importantes que os niimeros apre-
sentados até agora. “O produtor agri-
cola precisa acordar para o fato de que
a maior riqueza que ele possui € a qua-
lidade do solo. Quando perder isso, res-
tard pouca coisa a fazer”, afirma. Além
do controle da erosao, possibilitado pela
menor movimentacdo do solo, o culti-
vo minimo — uma espécie de plantio
direto para cana-de-agiicar — ajuda a
manter a umidade do solo em periodos
de estiagem, melhora o stand da cana e
reduz a concorréncia com invasoras.
Entre dreas proprias e de parceiros,
a Jacarezinho cultiva 15 mil hectares de
cana-de-aglicar por ano na regido, es-
tando em operacgdo hd 56 anos. “Depois
dessas décadas todas de exploracdo in-
tensa do solo, sem rotagdo de culturas,
seria natural uma queda de produgio”,

e teremos um 6timo resultado final”, diz
Fonseca. Este ano, o custo total para
produzir uma tonelada de cana ficou em
R$ 18. Em 2000, foi de R$ 22, enquan-
to a média nacional estd estabilizada
préxima a R$ 23 por tonelada. Consi-
derando que o preco médio da cana-de-
acticar no mercado atual estd em R$ 25
por tonelada, a redug@o nos custos re-
presenta um significativo aumento de
receita. A meta do departamento técni-
co da Usina é chegar ao custo de R$ 17
por tonelada do produto nos préximos
anos, ampliando a drea com o cultivo
minimo.

Em 1997, Irineu Fonseca comegou
a experimentar o novo sistema de pro-
dugdo em um talhao de 200 hectares da
usina. Hoje, metade das terras cultiva-
das pela Usina Jacarezinho ja estd adap-
tada ao novo sistema. “O cultivo mini-
mo prevalece na maior parte das dreas
da usina. Estamos realizando palestras
e conscientizando nossos parceiros so-
bre a importéincia de se adotar o novo
sistema de producio, mas eles ainda
estdo muito resistentes”, explica Fonse-
ca. A resisténcia dos produtores da re-
gido deve-se ao fato de muitos deles ndo
acreditarem ser possivel plantar cana-de-

Usina Jacarezinho ja contabiliza produtividade superior

a 15% e redugao de custos de 29%

explica o gerente agricola. Em 1997, a
produtividade média da usina foi de 78
t/ha. Em anos de seca, a produgéo caia
ainda mais. Em 1991, a usina teve sua
média reduzida para 51 t/ha. Desde en-
tao, quando adotou o cultivo minimo,
aliado a outras técnicas de producgio, a
produtividade vem crescendo. Em 2001
ela estd sendo fechada em 90 t/ha. A
média brasileira deste ano ficard proxi-
ma das 70 t/ha. Em Sao Paulo, maior
produtor nacional de cana, a média deve
ficar em torno de 85 t/ha. As dreas da
usina também apresentaram um ganho
sensivel na qualidade do produto. Atu-
almente, a Jacarezinho produz, em mé-
dia, 140 kg/ha de POL (unidade utili-
zada para medir o potencial de produ-
cdo de agticar da planta). A média na-
cional de POL é de 105 kg/ha. A média
de POL das lavouras da Usina Jacare-
zinho estd entre as maiores do Pais.
“§ome-se a esse ganho uma economia
de quase 30% nos custos de producio

agicar em terrenos que nao estejam to-
talmente nivelados e pulverizados pelas
gradagens. “Além da tradi¢do, também
existe a necessidade de informacdes so-
bre novas tecnologias, como por exem-
plo a aplicagdo de herbicidas antes do
plantio, o que ainda é uma novidade para
alguns”, afirma. A tendéncia, segundo o
gerente agricola, € os produtores aban-
donarem o negdcio em poucos anos, caso
nao procurem se adaptar a nova realida-
de. “Quando se chega a uma producdo
de 50 toneladas por hectare, falta pouco
para abandonar a lavoura.”

Embora ainda pouco utilizado no Pa-
rand, o cultivo minimo em cana-de-aci-
car ndo € uma inven¢do da Usina Jaca-
rezinho. Algumas usinas e destilarias do
interior de Sao Paulo comecaram a subs-
tituir as grades e arados pelo controle
quimico pré-plantio no inicio dos anos
90. “A diferenga € que o pessoal de Sdo
Paulo comecou a fazer o cultivo mini-
mo para reduzir custos, e nés adotamos

o sistema para viabilizar tecnicamente a
producdo”, explica.

Técnica — No sistema convencio-
nal de plantio da cana, ap0s a colheita, a
drea passa por pelo menos duas grada-
gens. A funcio das grades é nivelar o
solo, reduzindo os torrdes deixados pe-
las raizes das plantas, e fazer a descom-
pactacgdo. Depois disso, sdo abertos os
sulcos e realizado o plantio das mudas.
O problema é que durante todo esse pe-
riodo, que pode passar de um més, a
drea fica desprotegida. Qualquer chu-
va mais forte carrega o perfil superior
do solo para as baixadas e fundos de
rios. Para reduzir as perdas por erosio,
a receita tem sido a construcio de ter-
racos. Porém, estes sio insuficientes e
reduzem a drea util para plantio. Ao
incorporar as ervas daninhas no solo,
as grades estdo colaborando para a dis-
seminacdo das invasoras, pois as se-
mentes vidveis serdo “espalhadas” por
toda a area. Como o plantio da cana é
feito nos meses mais quentes do ano,
as invasoras tém condi¢des favoraveis
para o desenvolvimento, germinando
antes das mudas de cana.

Pelo cultivo minimo, depois da co-
lheita € aplicado o herbicida, que pode
ser solteiro ou casado (para folhas lar-
gas e estreitas). O préximo passo é fazer
uma subsolagem de 40 cm. Em dreas
onde ndo hd subsolagem, percebe-se
uma acentuada queda de producio a par-
tir do quarto corte. “Nao é preciso nem
mesmo esperar o mato ficar totalmente
seco para fazer os sulcos”, explica o téc-
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nico. Em até 48 horas apds a aplicagdo
do herbicida jd € possivel preparar os
sulcos e plantar as mudas. “Com isso, se
reduz o volume de trabalho das méqui-
nas, que podem ser utilizadas em outras
atividades”. Fonseca afirma que nas dre-
as de cultivo minimo hd menos compac-
tacdo do solo. “Deixa de existir aquela
camada superior muito pulverizada e ha
uma reducdio no volume de mdquinas
sobre a drea”, explica.

Caso haja residuos de ervas daninhas
na drea, apés o plantio, é possivel fazer
uma aplicaciio localizada de herbicida.
Apesar de invasoras como a grama seda,
capim argentina e tiririca serem tradi-
cionais concorrentes da cana na regiio,
essas ervas tém-se mostrado menos re-
sistentes ao controle quimico. A palha-
da que fica sobre o solo dificulta a ger-
minagdo de ingos. A combinagiio de téc-
nicas de cultivo com o uso criterioso

No cultivo minimo, apos 48 horas do uso de herbicida ¢
possivel preparar os sulcos e plantar as mudas

de produtos quimicos aumenta a capa-
cidade de controle das invasoras dos ca-
naviais. A grama seda, por exemplo, é
muito dificil de ser combatida por her-
bicidas seletivos quando germina junto
com a cana.

Os tratos culturais seguintes da la-
voura de cana-de-agtcar sdo iguais ao
sistema convencional. Com a reducdo
das perdas por erosdo, Fonseca estd di-
minuindo o niimero de terragos nas dre-
as e ganhando espago para plantar cana.
Isso gera outro resultado positivo, que €
a possibilidade da colheita mecanizada.
“Quando as dreas ndo t&€m terragos e a
declividade € de até 6%, é possivel fazer
sulcos retos, o que facilitard muito a co-
lheita mecanizada”, conta. “No sistema
convencional, as maquinas ndo conse-
guem render o necessdrio, porque ha
muitos obstdculos. Esse tem sido um dos
principais responsdveis pela ndo-utiliza-

¢do da colheita mecanizada.”

Simultaneamente ao cultivo minimo,
Irineu Fonseca adotou um programa de
mudas sadias para a Usina, em parceria
com Orgdos de pesquisa. Até 1997, ndo
havia nenhum tratamento para as mudas
de cana na regido. A partir da selecio de
variedades e o tratamento térmico dos
estoldes, passou a existir um controle
maior de doengas na lavoura comercial
e um aumento no percentual de mudas
vidveis. O resultado pode ser percebido
naredugio da necessidade de mudas. Até
1997, a usina precisava plantar entre 15
e 18 toneladas de mudas por hectare.
Hoje, esse nidmero fica entre 10 e 12 to-
neladas. Os resultados foram tdo favo-
riveis que aumentou a procura por mu-
das da usina. Hoje, elas sdo vendidas a
R$ 120 a tonelada para produtores que
nio fornecem cana a usina, e a R$ 50
para os parceiros.

S&o Paulo continua (11) 220-0488
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Novas perspectivas para o sefor

Durante a semana de 15 a 19 de ou-
tubro deste ano, a cidade de Sédo
Paulo sediou os maiores players do
mercado internacional de agticar. O
ponto culminante foi o I Sugar Dinner
brasileiro, evento tradicional nas pra-
¢as de Londres e Nova Iorque, que teve
como principal tema a perspectiva para
o setor nas proximas safras. Hi consen-
so de que realmente a safra 2002/2003
deva ser maior em relacio a safra 2001/
2002. Os nimeros apresentados por al-
gumas consultorias indicam que o Bra-
sil terd uma producdo de cana da or-
dem de 295 milhdes de toneladas, com
uma produc¢do de acgtcar de cerca de
19,2 milhdes de toneladas ( 9,2 milhdes
para exportacdo e 10 milhdes de t des-
tinada para consumo interno). Quanto
ao dlcool, estima-se uma producdo de
11,8 milhdes de metros ciibicos (6 mi-
Ihoes de alcool anidro e 5,8 milhoes de
metros cibicos de dlcool hidratado).
Durante o evento, o ministro da agri-

cultura Pratini de Moraes anunciou que
a mistura de dlcool anidro na gasolina
deverd passar para 24% e também abriu
a possibilidade de, na préxima safra,
chegar a 26%. Enquanto no mercado de
anidro existe previsdo de aumento na
demanda, as perspectivas para o dlcool
hidratado, segundo fontes do mercado,
constatam uma redu¢@o na demanda de
sete pontos percentuais em um ano,
competi¢do que sé tende a se acirrar
com o gas natural veicular (GNV). Al-
guns analistas mais radicais afirmam
que o produto tende a desaparecer com
a extingdo total do mercado de veicu-
los a dlcool.

Na BM&F, o vencimento marco de
2002 fechou cotado em 18/10 a US$
9,22/sc de agticar e R$ 690/m* de dlco-
ol anidro, enquanto que para agosto de
2002 o mercado indica US$ 7,10/sc e
R$ 545 por m?, queda de 23% para o
agucar e de 21% para o dlcool, no perio-
do.

Adriano Barrichello, gma@bmf.com.br

PREVISAOPARA SAFRA 2002/2003
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ALGODAO

Precos baixos e redugdo na drea de plantio

Os programas de apoio & comer-
cializacio criados pelo Governo

Federal, como a AGF e o Programa de
Escoamento de Produto de Algodao
(PEP), ndo estdo sendo suficientes para
alterar o quadro de baixos precos do
algodio, em virtude principalmente da
conjuntura internacional de grande
oferta, do aumento da producdo nos
principais paises produtores e da re-
tracdo das grandes economias. O Go-
verno Federal estd dando continuida-
de aos leildes de PEP, em razédo de niao
ter atingido o volume programado. Até
o 11° leildo foram negociados 164.398
t. totalizando R$ 49,95 milhdes. No
corrente ano, até a presente data, os re-
gistros de negdcios na BM&F totali-
zaram 50.172 t destinadas a exporta-
cdo e 25.055t provenientes da impor-
tacdo (Paraguai € o responsdvel por
mais de 50%). Do montante destinado
3 exportagdo, 44.792 t sdo referentes a
safra 2000/2001 e 5.350 t a safra 2001/
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Segundo fontes do mercado, a ex-
pectativa € de que haja uma reducio
na darea de plantio para a préxima tem-
porada, podendo chegar a 20% da drea
nacional cultivada. Jd nos EUA, a pre-
visdo € de que a safra 2001/2002 deve-
rd alcancar 20,07 milhdes de fardos, vo-
lume maior que o estimado para a safra
2000/2001, de 17,19 milhdes de fardos,
segundo estimativas do Departamento
de Agricultura dos Estados Unidos
(USDA). Com relag@o as exportacdes
de algodao norte-americanas, houve alta
na primeira quinzena do més de outu-
bro, 48% acima da média de quatro se-
manas, o que obviamente contribui para
pressionar para baixo os precos inter-
nacionais, ndo s6 devido a oferta, mas
também aos elevados subsidios aloca-
dos pelo Tesouro Americano para a pro-
ducdo e comercializacdo do produto,
principalmente para as operagoes de ex-
portacoes.

Fabianna Lie Minekawa, gma@bmf.com.br
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MILHO

BM&F lan¢a novo confrato futuro

BMA&F alterara, a partir de 26 de
outubro, as caracteristicas do con-
trato futuro de milho. Diante do con-
siderdvel aumento da demanda pelas
agroindustrias do setor, existe cada vez
mais a necessidade de contar com um
instrumento eficaz para a administra-
cdo dos riscos. Dessa maneira, 0 novo
contrato de milho serd negociado para
vencer a partir da nova safra de veréo,
marco de 2002. Esse contrato terd
como principais especificagdes: (a)
local de formacdo de preco: praca de
Campinas; (b) entrega fisica: podera
ser feita em armazéns credenciados
pela BM&F nas pragas de produg@o;
(c) cotagdo: reais por saca. Também ha
possibilidade da liquidagdo fisica atra-
vés de Cédulas de Produtos Rurais
(CPRs), avalizadas por bancos, apos
defini¢do dos critérios por parte da
BM&F.
As exportacgdes de milho, que vi-
nham em um bom ritmo em 2001, de-

saceleram nas ultimas semanas devi-
do & esperanga dos vendedores em uma
alta dos pregos para o final do ano. Isso
pode impedir que o Brasil exporte 5
milhdes t em 2001, o que era esperado
pelo mercado. No momento, observa-
se que o mercado tende a evitar ven-
das concentradas, pois fatores como o
caAmbio, a evolugdo da safra 2001/
2002, evolugdo das exportacdes e no-
vos fluxos de comercializa¢do para o
setor tendem a delinear qual serd a ten-
déncia do prego.

O mercado internacional continua
apresentando uma crescente demanda
pelos dois principais segmentos con-
sumidores de milho: avicultura e sui-
nocultura. Segundo dados da Secex, de
janeiro a agosto deste ano as exporta-
¢Oes de carne de frango apresentaram
um incremento de 35,18% e para a su-
inocultura o aumento foi ainda maior,
104,3%, ambos comparados ao mes-
mo periodo do ano passado.
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Seneri Kernbeis Paludo, gma@bmf.com.br

CONSUMO DE MILHO/NO BRASIL POR SEGMENTO

| Outros 3.622 L
| Exportagio 2.550 |
! Perdas sementes 998 1
| Consumo humano 1.505 i
* Consumo industrial 4.050 i

‘ ' Outros animais 1.528 | |
. | Pecuaria 2772 ]
% Suinocultura 8.587 i
i Avicultura
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CAFE

Governo define a renegociacio das dividas

O s Ministérios da Fazenda e da Agri-
cultura estdo finalizando a propos-
ta que garantird a renegociagdo dos qua-
se R$ 1 bilhdo devidos pelos cafeiculto-
res junto ao Funcafé. A rolagem que esté
sendo examinada prevé prazo de paga-
mento de até 12 anos com prestagdes fi-
xas. Porém, os agricultores mantém o pe-
dido de prazo de 20 anos, com trés de
caréncia e a equivaléncia em produto. As
cerca de 600 mil sacas de café retidas
devido ao plano de reteng@o com recur-
sos do setor privado, foram liberadas
para comercializagdo. Os interessados
deverio solicitar a liberacio & Secreta-
ria da Produgé@o e Comercializagdo do
Ministério da Agricultura. Os niimeros
divulgados recentemente pelo Conselho
Nacional do Café sobre o recebimento
pelas cooperativas continuam despertan-
do o interesse do mercado. Entre maio e
setembro, as principais cooperativas do
Pais receberam 5,53 milhdes de sacas,
volume cerca de 30% menor do que o

registrado no mesmo periodo do ano pas-
sado. Sabe-se que as cooperativas rece-
bem um volume de cerca de 30% do to-
tal colhido no Brasil. Diante disso a pers-
pectiva seria de uma safra menor para
2001, em relagdo ao colhido em 2000.
No entanto, alguns agentes de mercado
apostam que o Pais colherd mais do que
no ano passado. A exportagdo brasileira
de café verde cresceu 1,46% em setem-
bro, em relagiio ao més anterior. O Ce-
café informou que, em setembro, foram
embarcadas 2.173.097 sacas, em com-
paracdo com 2.141.741 sacas em agos-
to. As cotagdes da BM&F, com base no
vencimento dezembro/2001, encerra-
ram o periodo de 4 a 21 de outubro em
US$ 45,70/saca com redugdo de US$
1/saca e Nova lorque com baixa de US$
2,15/1p, atingindo US$ 43,85/Ip. Os es-
toques da bolsa de Nova Iorque (CSCE)
encerraram o periodo com 3.340.858
sacas e na BM&F com 1.259.283 sacas.

Eduardo de Siqueira Ribeiro, gma@bmf.com.br
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Setembro 2.173.097 (sacas)

- 2.141.741 (sacas)
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Brasil continua apostando na soja

como o principal produto agrico-
la para a exportagao, apesar de todas
as dificuldades vividas por parte dos
produtores, em funcéo da escassez de
recursos para financiamento e da pré-
pria irregularidade do mercado.

A produtividade brasileira vem au-
mentando desde a safra 1995/96 e na
atual safra 2000/01ndo foi diferente,
pois a produtividade chegou a 2.675
kg/ha, sendo esperado um aumento
ainda maior para a préxima safra
2001/2002.

A decisdo dos produtores de au-
mentar o plantio se deve a sua liqui-
dez no mercado internacional, & atu-
al desvalorizacio cambial, e ao ce-
nirio baixista para outros produtos
que concorrem em areas com a soja,
como o milho e o algodio, que nio
tiveram precos competitivos este
ano.

Com tudo isso, o mercado dispo-

A aposta principal é a exportagdo

nivel da soja teve pequena retragdo na
semana e praticamente houve poucos
negdcios. A exportagdo da nova sa-
fra também ficou parada, com peque-
nas quedas do dodlar e as baixas de
Chicago acabaram deixando o merca-
do totalmente esvaziado.

Apesar de sinalizar com baixas de
precos, no mercado interno, 0s pre-
¢os continuam estdveis. Nas regides
sul e sudeste, os precos oscilam entre
R$ 29 e 31/sc; na regido centro-oes-
te, entre R$ 28 e 30/sc; e na regido
nordeste, entre R$ 25 e 27/sc; justa-
mente porque os Estados Unidos ain-
da nio terminaram de colher toda sua
safra deste ano. No entanto, os norte-
americanos esperam uma safra recor-
de de aproximadamente 165 milhdes
de toneladas e a demanda internacio-
nal continua firme.

O indicador Esalq/BM&F fechou
sexta-feira (19/10/01) com o preco de
R$ 29.58/sc de 60 kg.

&

BRASIL

Ricardo Camara Ferreira, gma®@bmf.com.br
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PRODUTIVIDADE MEDIA BRASILEIRA DE SOJA
kg/ha

Safra 1999/2000

Safra 2000/2001

Safra 2001/2002

BOI GORDO

mercado de boi gordo operou em

alta nos dltimos trinta dias, o in-
dicador Esalg/BM&F fechou em R$
47/@, no dltimo dia 19, R$ 4,56/@
acima do fechamento da mesma data
do més anterior. Dentre os fatores
que motivaram essas elevacdes nos
pregos, o principal € o novo recorde
histérico no volume de carne bovina
exportado em agosto, que superou
em 125% o mesmo més de 2000. Ou-
tro fator que colaborou com a valo-
rizagdo dos pregos da arroba € a res-
tricao das vendas por parte dos pro-
dutores, que em situagdes de entra-
ves politicos e indefini¢des sobre a
economia mundial, preferem reter
seus bois. O mercado comenta uma
meta de preco de R$ 50/@ até no-
vembro, patamar que sO serd atingi-
do se as exportagcfGes continuarem
dando suporte € se ndo ocorrer uma
grande oferta de venda por parte dos
pecuaristas neste final de entressafra.
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Novo recorde de exportacoes para agosto

Grandes lotes de gado confinado re-
tidos pelos pecuaristas podem che-
gar ao mercado a qualquer momen-
to, principalmente com a intensifica-
¢cdo das chuvas em outubro, que in-
viabilizam completamente essa re-
tencdo. Outro fator importante a ser
lembrado € o alojamento recorde de
pintos, aumentando a oferta de car-
ne de frango no mercado, inibindo as
continuas altas de prego.

O mercado atacadista fechou a se-
mana de 19/10/2001 com pouca ofer-
ta, mas com demanda ajustada. O tra-
seiro foi negociado a R$ 3,70/kg, o
dianteiro a R$ 2,20/kg e a ponta de
agulha R$ 2/kg. O mercado futuro de
boi gordo na BM&F teve novo re-
corde, atingindo um total de 7279
contratos em aberto. Os vencimentos
outubro, novembro e dezembro fe-
charam no dia 19 em R$ 48,50/@,
R$ 49,05/@ e R$ 49,10/@, respecti-
vamente.

Caio Rivetti, gma®@bmf.com.br.
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ARROZ

Cavtela para a proxima safra

timismo e cautela marcam o ini-

cio do periodo de plantio da safra
2001/2002. Os precos em alta registra-
dos no tltimo més nio animaram os pro-
dutores a ponto de refletir num possivel
aumento da drea plantada no Rio Gran-
de do Sul. Apesar do mercado estar rea-
gindo positivamente, com pre¢os que va-
riam de R$ 19,80 a R$ 20,20 pela casca
no interior gaticho e R$ 21,00 no Litoral
Norte, o primeiro levantamento de in-
tengdo de plantio realizado pelo Institu-
to Riograndense do Arroz (Irga) reve-
lou um pequeno acréscimo de 1,68% na
area plantada no Estado. Os gaiichos
deverdo cultivar neste ano 958,4 mil,
contra 942,6 mil hectares do ano passa-
do. A expectativa é que o mercado se
mantenha na faixa dos R$ 17 para a saca
de 50 quilos na préxima safra. Um dos
fatores que pode contribuir para pregos
mais atrativos em 2002 é a confirmada
redugdo de 50% na drea cultivada no
Uruguai e na Argentina, reduzindo sig-

nificativamente a concorréncia com o
produto nacional. No primeiro levanta-
mento de intencdo de plantio da Conab
mostra que a drea cultivada deverd so-
frer uma variac@o positiva entre 1 e 2,6%
em relagdo a safra 2000/2001. O Brasil
dever4 colher entre 11,02 e 11,23 mi-
lhdes de toneladas, o que corresponde a
um aumento entre 6,2% e 8,2%, respecti-
vamente, sobre o volume produzindo no
ano-safra anterior. A produtividade mé-
dia dever4 saltar de 3.197 para cerca de
3.366 quilos por hectare, um incremento
da ordem de 5,3%. Nos dois maiores es-
tados produtores, Mato Grosso e Rio
Grande do Sul, 0 aumento médio da pro-
dutividade devera ficar em 1,4%. Apesar
do aumento pouco significativo na pro-
dugdo nacional, o abastecimento interno
nio deverd sofrer qualquer percalco, em
virtude do estoque de passagem, que serd
da ordem de 1,6 milhdo de toneladas.
Assim, o suprimento interno serd de 13,5
milhdes de toneladas.
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INTENCAQIDE PLANTIO
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] Area (milha)
. Produgdo (mil )

Produtividade (kg/ha)

B 200012001

i
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TRIGO

Colheita prevista é de 2,8 milhées de toneladas

pesar das chuvas que interrompe-

ram o trabalho de colheita nas
principais regides produtoras, a safra
nacional de trigo deve chegar a 2,84
milhdes de toneladas. No ano passa-
do, a colheita ficou em 1,65 milhdo de
toneladas. O Parand promete ser o res-
ponsdvel por 65% do volume a ser co-
lhido neste ano. O Rio Grande do Sul,
segundo produtor nacional, espera co-
lher 1,08 milhdo de toneladas do cere-
al em 605.497 hectares plantados. A
previsdo de importagdo ultrapassa a
faixa dos sete milhdes de toneladas,
visto que o consumo nacional de trigo
¢ maior que 10 milhdes de toneladas.
Segundo especialistas do setor, os ata-
ques dos Estados Unidos contra o Afe-
ganistio ndo devem, inicialmente,
comprometer a oferta de trigo no ce-
nério internacional e no Brasil. Mes-
mo dependendo das importacdes, o
Brasil tem oferta garantida do produto
argentino. Anuncia-se, no entanto, que

o Brasil poderd reduzir as compras de
trigo da Argentina em funcdo de pro-
blemas de qualidade na atual safra.
Também hé o indicativo de interesse
dos Estados Unidos pelo mercado bra-
sileiro. Em outubro, o Brasil anunciou
a possibilidade de ingresso no Pais de
trigo importado que for classificado
como ‘fora de tipo’, por problemas
como o excesso de impurezas, umida-
de ou matérias estranhas. A decis@o
integra a Normativa Nimero 7, que
institui o novo Regulamento Técnico
de Identidade e Qualidade do Trigo.
Para liberar o trigo, uma vez que a nor-
mativa entra em vigor em janeiro de
2002, o Governo pretende fazer uso do
item 543 do regulamento técnico, que
diz que o Ministério da Agricultura
pode, excepcionalmente, autorizar a
utilizagdo do trigo fora das especifica-
¢oes estabelecidas e disciplinar os cri-
térios e procedimentos a serem adota-
dos para o produto.

OFERT.

R

E DEMANDA DE TRIGO

Em mil toneladas

B 199972000

Produgdo

Importagédo

Consumo

Estoque final

2000/2001
1.658,4
2.846,9

7.700,0

10.020,0

150,1
677,0
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=7 SALAO INTERNACIONAL DO TRAN

-49 de OUf’ubro 2001 -

FENATRAN 2001 revne o melhor do
setor de transporte

do as novidades do setor. Se-
gundo o presidente da Asso-
ciagao Nacional dos Fabri-
cantes de Veiculos Automo-
tores (Anfavea), Célio de
Freitas Batalha, o setor de
transporte de carga no Bra-
sil ja estd consolidado. "Ele
cumpre com determinagio
seu papel no desenvolvimen-
to econémico e estd pronto
para enfrentar desafios da
economia e do transporte",
afirmou.

13* edicao da Fenatran

2001 — a maior feira de
transportes de carga da Amé-
rica Latina — realizada de 15
a 19 de outubro em Sio Pau-
10/SP, reuniu cerca de 130
expositores nacionais e es-
trangeiros do segmento de
montadoras, fabricantes de
carrocerias, autopecas, pneus
e prestadores de servicos.
Mais de 25 mil visitantes cir-
cularam no Salao Internacio-
nal do Transporte, conferin- ‘

Serrana lanca fecnologia para
adubar com PRECISAO

Serrana, uma das divi-

soes da Bunge Fertili-
zantes, € pioneira no uso da
tecnologia de precisdo para
um melhor aproveitamento
do terreno. A técnica per-
mite coletar amostras do
solo por meio de um equi-
pamento sofisticado (qua-
driciclo), equipado com re-
ceptores de satélite. A ma-
quina retira as amostras e
armazena em computado-
res de bordo todos os da-
dos sobre o local da extra-
¢ao. Dessa forma, os agro-
nomos da Serrana podem
analisar o terreno no ponto

amostrado e verificar os
respectivos niveis nutricio-
nais que apresenta. Apos
essa etapa, sdao preparados
mapas de aplicacdo de nu-
trientes, que indicam a va-
riagdo de cada elemento na
quantidade necessaria. A
tecnologia permite & em-
presa a criacao de um ban-
co de dados com informa-
¢Oes sobre produtividade,
fertilidade do solo, condi-
¢Oes climéticas e protec@o
contra pragas e doengas. Os
dados podem ser enviados
para os clientes da Serrana
via Internet.

CATERPILLAR recebe certificagdo
ISO 14001

Caterpillar Brasil con-

quistou recentemente a
certificag@o ISO 14001, con-
cedida pelo ABS Quality
Evaluations, Inc. Com isso,
tornou-se a primeira fabrica
da Corporacio Caterpillar a
receber essa distingdo, que
demandou investimentos da
ordem de US$ 6 milhdes.
Segundo o presidente Willi-
am Rohner, a ISO 14001 ga-
rante a sustentag@o necessa-
ria para o sucesso da estraté- |
gia de crescimento da empre- |
sa e os objetivos na drea de
responsabilidade social.ﬂA
certificagdo reforca as agoes |
de respeito ao meio z!mhlen-
te. a partir do projeto de
construcio da fabrica. A uni-

dade de Piracicaba/SP elimi-
nou do seu processo produ-
tivo, das pecas e dos compo-
nentes as substancias nocivas
a saude, como o cromato de
chumbo da tinta, o cddmio
das pegas e o amianto. Os
transformadores elétricos,
que continham ascarel, fo-
ram removidos da fabrica. A
empresa também suprimiu
de seu processo e de seus
produtos as substincias clo-
rofluorcarbonadas (prejudi-
ciais & camada de ozdnio),
investindo na suspensiio de
todas as tubulacdes e tanques
subterriineos de 6leos, para
evitar possiveis contamina-
¢oes do solo e do lencol fre-
atico.
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APROS0JA tem novo presidente

diretor-presidente da
Associacao Brasileira
de Sementes e Mudas (Abra-
sem), Ywao Miyamoto (na
foto a direita), assumiu re-
centemente a presidéncia da
Associacdo Brasileira dos
Produtores de Soja, substitu-
indo José de Barros Franca
Neto (a esquerda). A nova
diretoria da Aprosoja ¢ for-
mada por liderancas de va-
rios estados brasileiros. “Va-
mos consolidar o trabalho da
entidade, envolvendo produ-
tores de todo o Brasil e cri-
ando uma rede nacional para
os interesses desta cultura”,

-

APROSOJA

::“ﬂﬁsio BRASILEIRR
mmﬂ'onls DE SOyf

ATIVIDADES
[ Bmyungrer 0 O
e comfrrdans

frisou Miyamoto, que fica no
cargo até 2003. O novo pre-
sidente anunciou que preten-
de atuar fortemente junto a
politica nacional de soja,
com vistas ao mercado exter-
no. “Vamos estabelecer pau-
tas, participar da definigdo de
padrdes, de impostos e in-
centivos”, disse. Miyamoto
pretende ainda respaldar e
estimular o mercado interno
para as grandes mudancas
que estdo se iniciando, com
producdo de soja diferencia-
da, incluindo-se transgénica
e soja especial para alimen-
tacao.



PRATINI revé
previsédo de
superavif

ministro da Agricultura,

Marcus Vinicius Pratini
de Moraes, estd revendo (para
cima) a expectativa com re-
lagdo ao superdvit esperado
para a balanga comercial do
agronegdcio. A previsdo ini-
cial era de que ficasse em tor-
no de US$ 17 bilhdes. Segun-
do Pratini, o resultado do més
de setembro permite elevar
essa projegdo para uma mar-
ca superior a US$ 18,5 bi-
lhdes. Setembro apresentou
superdvit de US$ 1,829 bi-
lhdo, considerado excelente
pelos técnicos do governo. As
exportacdes no mesmo peri-
odo foram de US$ 2,191 bi-
lhdes, contra US$ 1,703 bi-
lIhdo em setembro do ano pas-
sado. J4 as importacdes, de
US$ 362 milhdes, registraram
uma queda de 24% em rela-
¢llo ao mesmo periodo de
2000. O superdvit acumula-
do do agronegdcio, nestes til-
timos 12 meses, é de US$
17,95 bilhoes.

Motores CUMMINS
L L
colheitadeiras MF
T oda a linha de colheitadei-
ras produzidas pela Mas-
sey Ferguson no Brasil estd
equipada com motores forne-
cidos pela Cummins Latin
America. A Cummins, que é
parceira da Massey Ferguson
desde 1996 e equipa a linha
pesada de suas colheitadeiras

nacionais e importadas, pas-
sou a fornecer motores da sé-

série B para

rie “B” (de alta tecnologia e
menor preco) para dois mo-
delos de menor porte. A MF
3640 recebe motor de 130 cv
e, a MF 5650, motor de 174
cv. A Cummins Latin Ameri-
ca, com fdbrica em Guaru-
lhos/SP, produz cerca de 32
mil motores por ano e apre-
senta um faturamento acima
de US$ 260 milhdes.

COOPAVEL é destaque agricola

Cooperativa Agropecudria Cascavel Ltda. conquistou o

titulo de melhor empresa brasileira do setor de agricultu-
ra. A selecdo foi realizada pela Fundagao Getiilio Vargas utili-
zando critérios inovadores de desempenho, que incluem cres-
cimento sustentdvel, receita liquida, rentabilidade, margem de
geracdo de valor, cobertura de
dividas, endividamento bancdrio e giro do ativo. O titulo “Em-

atividade, liquidez corrente,

| nacgdo, pela unido e dedicacdo
de todos os que formam a fa-

presa de Valor 2001" foi a mai-
or premiacio jd recebida pela
Coopavel e também o maior
prémio concedido a uma em-
presa brasileira do setor agrico-
la. Segundo o diretor-presiden-
te da Coopavel, Dilvo Grolli (na
foto), o troféu veio coroar os 30
anos de trabalho e homenagear
todos os associados e funciona-
rios da empresa. “Este ¢ um pré-
mio conquistado pela determi-

milia Coopavel”, disse.

MONSANTO

investe em

fibrica na Bahia
nova unidade da Mon-

A santo, instalada no
Pélo Petroquimico de Ca-
macari/BA, ja consumiu in-
vestimentos de US$ 350
milhdes, alocados somente
na primeira fase da obra. A
fébrica prevé a producdo de
390 contéineres da matéria-
prima dcido fosfonometial
imunodiacético (PIA), uti-
lizada na fabricagdo do her-
bicida Roundup. A produ-
¢do serd exportada para a
Argentina e para a unidade
de Sdo Jos¢ dos Campos/
SP, responsavel pela produ-
cao do herbicida.

ANOTE Al

Sera realizado nas cidades de
Campinas (onde comecga) e
Sdo Paulo/SP, de 6 a 11 de
novembro, o Americavestruz
2001. Em meio ao evento, que
€ organizado pela Associacio
dos Criadores de Avestruzes
do Brasil (ACAB), serao rea-
lizados o 9° Congresso Mun-
dial e o 2° Congresso Brasilei-
ro de Estrutiocultura. Especia-
listas debater@o temas relati-
vos ao mercado, sanidade e
tecnologias. Outro aconteci-
mento inédito, em Sao Paulo/
SP, serd a 1* Exposic¢do Naci-
onal do Avestruz. Informacdes
(11) 3031-0380.

De !0 a 18 de novembro, San-
to Angelo/RS sediard a 10"
edicdo da Fenamilho, a ter lu-
gar no Parque de Exposicoes
Siegfried Ritter. A Fenamilho
Internacional € uma feira mis-
ta que divulga as potencialida-
des regionais nas dreas indus-
trial, comercial, agropecudria
e gastrondmica. Informacoes
(55) 3313-6313.

De 13 a 14 de novembro acon-
tecera em Santo Angelo/RS o
I Congresso do Mercosul, o I1
Congresso Brasileiro e o IV
Congresso Gaticho de Minho-
cultura: uma alternativa eco-
némica e ecoldgica na agricul-
tura. Serio debatidos temas
como a importincia da minho-
cultura na agroecologia, a ver-
micompostagem. além da
apresentacio de trabalhos téc-
nicos sobre o assunto. In-
formacdes pelo telefone
(55)3312-1414 ou e-mail
emangelo@emater.tche.br.

O Colégio Brasileiro de Nu-
tricdo Animal (CBNA) reali-
zard, de 28 a 30 de novembro,
no auditério do Instituto
Agrondémico de Campinas
(IAC), o “Simpoésio sobre
manejo e nutricio de aves e
suinos e tecnologia da produ-
¢io de ragdes”. Mais infor-
magdes pelo fone (19) 3232-
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BIOTECNOLOGIA

Uma batata com caracte-
risticas agrondmicas e co-
merciais fortes, para concor-
rer com as importadas, ja
pode ser cultivada em lavou-
ras de diferentes regides do
Brasil. Trata-se da BRS-
Liza, uma nova tecnologia
desenvolvida pela Embrapa.
A cultivar é adequada ao
mercado de mesa e se distin-
gue pela excelente aparéncia
dos tubérculos e a forte re-
sisténcia a doencas. Para os
agricultores, a Liza possibi-
lita economia nos custos de
producao. O pesquisador
Arione da Silva Pereira (na
foto), da Embrapa Clima

BRS-LIZA tontoré com importai;s

g
=

Temperado (unidade que de-
senvolveu a cultivar), garan-
te que essa € a Unica batata
nacional em condicdes de
concorrer, por exemplo, com
a holandesa Monalisa. “Ela
tem potencial produtivo su-
perior a 50 t/hectare, casca
branca semelhante as melho-
res variedades importadas,
pelicula lisa e amarelada, e
uma polpa amarelo-clara”,
afirma Pereira. Resistente a
pinta preta e a requeima, pi-
ores doencas foliares da cul-
tura, ela exige um nimero
bem menor de aplicacdes de
fungicidas na parte aérea da
planta.

Leandro C(;J;rn!

MAPA credencia novo laboratorio

O Ministério da Agricultura, Pecudria e Abastecimento
(Mapa) concedeu credenciamento ao Laboratorio de Diag-
nostico Fitossanitdrio da Universidade da Regido da Cam-
panha (Urcamp), localizado em Bagé/RS. Com isso, o La-
boratério podera realizar analises de fungos em produtos de
origem vegetal e emitir laudos de diagnésticos fitossanitari-
0s, tanto para consumo interno como para exportagao.

e

DEKALB lanca linha de hibridos

Depois de estudar a fundo cada regifo brasileira e perce-
ber as necessidades dos agricultores, a Dekalb criou uma
nova forma de classificar seus hibridos de milho. Sdo quatro
diferentes Linhas Mdaxima Produtividade: sanidade, preco-
cidade, grio qualy e especialidades. O primeiro tipo € ideal
para produtores que exigem tolerdncia e produtividade ao
mesmo tempo, com hibridos que suportam doengas e adver-
sidades climéaticas. Na linha precocidade, a caracteristica é a
rapidez, com hibridos que produzem mais em menor tempo.
A grio qualy apresenta graos resistentes, com excelente pa-
drao comercial. Ja a
linha especialidades
¢ ideal para objetivos
especificos de pro-
ducao. O melhor,
nas categorias sola-
gem, milho branco
e outros nichos de
mercado.

&&&&

[ 5
I MAKIMA mﬁ KIMAS i
nummum rnumﬂ"“‘“

C1
.y‘ A

s An
\r 4,

Hirind qubfidais b

Divulgagao

CULTIVAR para espumanies

A Embrapa Uvae
Vinho, de Bento Gon-
calves/RS, lancou re-
centemente umanova
cultivar de uva, adap-
tada a regifio da Serra
Gaiicha e ideal para a
elaboracao de vinhos
espumantes. A BRS
Lorena, normalmente |
apresentada em dois |
cachos por broto, pos-
sui médio vigor e alta
fertilidade. Tem hdbi-
to de crescimento ere-
to e brotag@o relativa-
mente precoce. Outra
vantagem da nova
cultivar, obtida a par-
tir do cruzamento en- ]
tre Malvasia Bianca e Seyval, € a boa resisténcia as doengas
fingicas. O vinho branco de mesa, elaborado com a BRS Lo-
rena, vinificada pelo sistema cldssico de elaboracio em bran-
co, produz vinhos com Ph em torno de 3,4 e cor amarelo-
palha, com reflexos esverdeados. Jd o espumante elaborado
pelo processo Asti apresenta cor amarelo-palha, com espuma

é"t

Divulgacio

resistente e espessa.

Fungo combate a CIGARRINHA

Dados do Centro Nacio-
nal de Pesquisa de Gado de
Corte revelam: a cigarrinha
das pastagens pode acarretar
perdas que variam de 15 a
100%, dependendo da infes-
tacdo. Preocupada com esses
numeros, a Estagdo de Aviso
Fitossanitério, localizada em
Sdo José do Rio Claro/MT,
estd produzindo fungos para
utilizagc@o no controle biold-
gico da praga. Ele permite
acdo mais especifica, perma-
nente e ndo provoca desequi-
librio ambiental. Além disso,
tem custos mais baixos, po-

dendo-se adquirir um quilo
do produto por R$ 5,50. Para
cada hectare de pastagem é
necessario aplicar de 600 a
900 gramas do fungo, confor-
me o grau de infestacdo. O
biocontrolador consegue agir
sobre trés fases da cigarrinha:
ovo, ninfa e adulta. Uma das
preocupacdes da Estacéio tem
sido alertar os pecuaristas
para os prejuizos acarretados
pelas cigarrinhas e apresentar
a alternativa de controle bio-
légico, ja amplamente adota-
da nas culturas da seringuei-
ra e da cana-de-acticar.

64 - NOVEMBRO 2001




NOVIDADES NO MERCADO

Nova GRANELEIRA 1o
mercado

A Industria de Mdquinas Agricolas
Fankhauser estd lancando a Carreta
Graneleira modelo 8015. Com grande
capacidade de carga, comportando até
15.000 litros, ela estid equipada com
sobretanque de paredes inclinadas para
evitar o repique de grios. Além disso,

PLANTADEIRA tracdo animal para PD

O agricultor que traba-
lha sua terra através do
plantio direto estd ganhan-
do outra aliada. Trata-se
da Plantadeira Tragao Ani-
mal da Knapik Ltda, des-
tinada para o plantio de |
feijdo, soja, milho, giras-
sol, algodao, etc. O novo
implemento ¢ ideal para a
adubag@o quimica ou or- KEES
gAnica, distribuicdo de se- [
mentes por disco de grdo ; Y
a grio, além de possuir disco mdependente

Industria Mecinica Knapik Ltda. Rua Pref. Alfredo Metzler, 450, Bairro
Santa Rosa, CEP 89400-000, Porto Unido/SC, e-mail:knpk @net-uniao.com.br,
Home page: www.knapik.cjb.net

Dl'ruf;‘;a;r.?u

oferece como opcional um cilindro hi-
drdulico para posicionamento do tubo de
descarga e outro para abertura e fecha-
mento do registro do sem-fim. O tubo
de descarga de 320 mm de didmetro
possibilita grande rapidez no fluxo de
graos. A nova carreta da Fankhauser faz
parte da linha 8000 e acompanha a co-
lheitadeira na lavoura.

Indistria de Mdquinas Agricolas
Fankhauser Ltda. Av. Maua,
2092, CEP 98940-000, Tuparendi,
RS, Fone: (55) 3543.1108, Fax: (55)
3543.1148. E-mail Depto. Vendas:
vendas @fankhauser.com.br Home
page: www.fankhauser.com.br

VERSATILIDADE nas estradas

0 cammhad C- 1630 é ‘ mais novo
integrante da familia de estradeiros da
linha Cargo, da Ford. Com motor Cum-

mins de 291 cv, o modelo tem entreei-
%0 de 4.800 mm e capacidade de tragio
de 43 toneladas de peso bruto total com-
binado, quando truncado com carreta de
dois eixos. Essa configuracdo ¢ ideal
para o transporte a longas distincias de
cargas com maior volume em relacio
ao peso, maximizando a carga por via-
gem.

Ford do Brasil Ltda, Av. do Tabudo,
899, prédio 1, 1° andar, CEP 09655-
900, Sao Bernardo do Campo/SP.
Home page: www.ford.com.br-voce.

VOLKS 26 toneladas

Com o langamento da linha 2002, a Volkswagem esti dispo-
nibilizando no mercado os modelos da linha 6X4, VW 26.220,
VW 26.260 e VW 26.310 Titan, com capacidade técnica au-
mentada e unificada em peso bruto total, que passa para 26 to-
neladas. Com poténcia de 218,256 e 303 cavalos a 2.200 rpm,
respectivamente, os veiculos sdo adequados para servigos pesa-
dos, inclusive fora da estrada, como no transporte madeira e de
produtos agricolas, como grdos e cana-de-agucar.

Volkswagen do Brasil Ltda, Via
Anchieta, km 23,5, CEP 09823-
990, Sdo Bernardo do Campo/
SP, Fone: (11) 4347-2086,
Fax: (11) 4347-2175.

Divuigacao

ZF lan¢a TRANSMISSAO
compacta

Uma transmissdo compacta e
leve, com excelente relagio
peso-poténcia. Assim € a nova
transmissdo 5S-510 da ZF do ~-.
Brasil S.A. Desenvolvida em
parceria com a unidade da ZF dos W
Estados Unidos e fabricada unicamente no
Brasil, o modelo € destinado a veiculos comer-
ciais produzidos no Pais e no exterior. Seguindo a
mais recente tendéncia mundial, a 55-510 € a primeira trans-
missdo nacional da categoria com sino de embreagem inte-
grado em aluminio, injetado e alta pressdo. Essa tecnologia
resulta em ganhos na usinagem e protegdo do meio ambiente.

Divulgagdo

ZF do Brasil S.A. Av. Conde Zeppelin, 1935, CEP 18103-
000, Sorocaba/SP, Fone: (15)235.2525, home page:
www.zf-group.com.br
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PONTO DE

A A 0In a0 exerce seu segundo mandato como

governador do Mato Grosso. Foi deputado estadual,
deputado federal, ministro da Reforma e do
Desenvolvimento Agrdrio e duas vezes prefeito de Cuiabd

CRESCIMENTO induzido

onsiderado o estado que mais

cresce no Pais, Mato Grosso

vive um novo momento de
transformacg@o na sua economia. Mas
para chegarmos a esse estigio, foram
necessarias algumas medidas, como o
ajuste fiscal, o planejamento estratégi-
co ¢ a reforma do Estado, que possibi-
litou a modernizagdo da maquina ad-
ministrativa, deixando de lado a con-
cepcdo de gerente para indutor do de-
senvolvimento. Tudo isso para gerar
mais riquezas e mais empregos.

Sempre afirmo - durante os semin4-
rios “Mato Grosso, E Hora de Inves-
tir”, apresentados nas principais cida-
des brasileiras, da Europa e dos Esta-
dos Unidos, com a finalidade de bus-
car novos investimentos para o nosso
Estado - que Mato Grosso estd vivendo
uma nova era de desenvolvimento. E o
maior produtor de soja (9,2 milhdes de
toneladas) e de algodao (58% da safra
nacional, com a cadeia produtiva geran-
do 85 mil empregos). A producgio de
arroz (1,84 milhdo de toneladas) é a
segunda do Brasil e a de milho é de 1,5
milhdo de toneladas.

No caso do algodao, esses resulta-
dos sdo recentes e gracas ao Programa
de Incentivo a4 Producdo e a Pesquisa
do Algodao (Proalmat), criado em meu
governo. Incentivos estendidos a car-
ne, com os programas Melhoria da Pe-
cudria de Corte e Granja de Qualidade,
este dltimo para a criagdo de suinos,
cujo crescimento foi de 400% em cin-
co anos. Para se ter uma idéia, a Carrol’s
Foods, subsidiaria do grupo norte-ame-
ricano Smithfields, estd investindo US$
100 milhdes, em Diamantino, na im-
plantacdo de 51 mil matrizes.
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O rebanho bovino mato-grossense,
de 19 milhdes de cabecas, € livre de fe-
bre aftosa. Mato Grosso obteve, da Or-
ganizacdo Internacional de Epizootias
(OIE), com sede em Paris, o certifica-
do drea livre da doenga, com vacina-
¢do. Estamos aptos a exportar nossa
carne bovina para o0 Mercado Comum
Europeu.

O Produto Interno Bruto (PIB) de
Mato Grosso, atualmente em R$ 13 bi-
lhdes, cresceu 7,6% em 98 — o maior
entre todos os estados brasileiros. Es-
tudos do IBGE e da Secretaria do Pla-
nejamento (Seplan/MT) apontam um
crescimento, entre 1999 e 2000, de mais
de 10%.

A economia mato-grossense conquis-
tou esse patamar porque conseguimos
vencer obstdculos, como a questao ener-
gética. Uma politica para o setor possi-
bilitou a construgio das usinas Termelé-
trica de Cuiabd, de 480 mW, a ser movi-
da com gds boliviano, que ainda neste
ano estard sendo transportado pelo ga-
soduto Bolivia/Mato Grosso, e da Hidre-
létrica de Manso, de 210 mW. Até o pré-
ximo ano, a produgdo estadual serd de
1.357 mW, o suficiente para Mato Gros-
SO se tornar exportador.

J4 funciona no estado um sistema
multimodal de transportes, com corre-
dores integrados por rodovias, hidrovi-
as e ferrovia, garantindo o escoamento
de nossa produgio, com frete mais bara-
to e maior com-
petitividade. A
Ferronorte, a
mais moderna
ferrovia do Pafs,
interligada a rede
paulista ¢ com

acesso ao porto de Santos, jd chegou a
Alto Taquari, no sul do Estado, e no pré-
ximo ano alcancard Rondondpolis (204
quildometros ao sul de Cuiabd). Neste
ano, estd transportando 3,5 milhdes de
toneladas de graos, reduzindo o custo de
transporte, para Mato Grosso, em 15%.

A hidrovia Araguaia-Tocantins, em
implantagdo, permitird a exportaciio dos
produtos pelo norte do Pais. A Madeira-
Amazonas ja funciona como um impor-
tante corredor de exportagio de soja do
noroeste de Mato Grosso. Estd transpor-
tando este ano 1,1 milhdo de toneladas
de soja, também colaborando para redu-
zir o preco do frete. A Paraguai-Parani
(Céceres, Bolivia, Paraguai, Argentina,
Uruguai) — considerada um dos princi-
pais fatores de integragdo do continente
sul-americano — é utilizada h4 séculos.
Modernizada, jd transporta 300 mil to-
neladas de gréos.

Paralelamente a esses investimentos,
0 Governo de Mato Grosso investe ma-
cicamente em educagio (97% das crian-
cas estdo nas escolas), saide (consorci-
os de satide, Saide da Familia e Agen-
tes de Saide) e qualificac@o profissio-
nal (quase 200 mil trabalhadores nos tl-
timos seis anos). Nao basta investir ape-
nas em infra-estrutura, o crescimento
econdmico tem de caminhar junto com
aredugdo da criminalidade, da melhoria
da renda e da extensdo do conhecimen-
to a todas as camadas da sociedade. M

0 Governo do Estado investe no maior programa de
eletrificagdo rural da historia de Mato Grosso: o Luz no

Campo. EStdao sendo destinados R$ 20 milhoes de recursos
proprios para levar a energia a 43 mil propriedades rurais
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Entra safra sai safra e o Brasil esta produzindo cada vez melhor. A cada ano, cresce a quantidade e a qualidade da
producao de graos em terras brasileiras. Conseqiientemente, cresce também a confianca do produtor brasileiro na
produtividade das colheitadeiras New Holland. E por isso que nao é de hoje que a New Holland é lider absoluta em
colheitadeiras no pais. Porque quanto mais o produtor: brasileiro fica eficiente, mais ele da valor a uma New Holland.
V4 ao seu concessionario e escolha tambémi a New Holland perfeita para vocé extrair o maximo da sua safra.
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