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h-__._ ,,,,, —— Hath,

spelhado no pioneirismo do avé Frederico
Jorge Logemann, fundador da SLC, e do
pai, Jorge, o agroempresdrio gaticho

DU RSB RISy 5 T anos, estd fazendo sua
propria historia como empreendedor, no comando da
SLC Participagoes. E ndo é pra menos: a SLC

Agricola, um dos bracos fortes da holding, é

G TR =

considerada hoje a maior produtora de grdos do Pais.

Perseguindo a meta de fortalecer cada vez mais a
marca e continuar sempre crescendo, a iltima jogada
de mestre deste "executivo de plantdo” é a SLC
Alimentos. Em menos de dois anos de existéncia, a
empresa incorporou marcas renomadas na drea de
alimentos e jd provou a que veio.

CR B‘ E mais

A Granja — A marca SLC, histo-
ricamente vinculada a norte-america-
na John Deere, vai muito be_zn}, obri-
gado? Ou seja, a SLC Participacoes
est4 consolidada no agronegocio?

Eduardo Logemann — Sem diivi-
da. Quando vendemos a empresa para a
John Deere, em julho de 1999, o princi-
pal negécio da Schneider Logemann,
que em 2001 mudou o nome para SLC
Participagdes, era a fébrica. Dentro de
nossa familia tinhamos uma convicgio:
se vendéssemos esse negdcio, procura-
riamos outros também, muitos deles o
mais proximo possivel do ramo agrico-
la, alimentac@o, que era o que conhecia-
mos. Na época jd possufamos uma ex-
tensdo de terra bastante considerdvel € a
aumentamos ainda mais. No final do ano
2000, constituimos a empresa chamada
SLC Alimentos, que trabalha basicamen-

DEPOIMENTO S
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¢do de arroz e feijdo, e agora estamos
entrando em outros tipos de alimentos.
Depois na metade do ano de 2001 tam-
bém adquirimos 70% da empresa Ferra-
mentas Gerais. Entio, o maior negécio
da empresa € hoje a Ferramentas Gerais,
com um faturamento de R$ 360 milhdes.
A SLC Agricola é o segundo maior ne-
g6cio em faturamento da empresa — com
R$ 140 milhdes em 2001 —e a SLC Ali-
mentos, empresa que tem pouco mais de
um ano, fechou 2001 com R$ 107 mi-
lhdes. Estes sdo os trés principais pila-
res que estamos consolidando. Até por-
que uma empresa nunca estd consolida-
da, estamos continuamente consolidan-
do e crescendo, de maneira sélida. S6
trabalhamos com recursos proprios, e
nao com recursos de terceiros. Eu diria
que a empresa estd crescendo "de bom
tamanho", e que em termos de vendas
somos hoje iguais ao que éramos em
1999 antes de vendermos a JD, com um
investimento relativamente menor.

P — A SLC Agricola vem apresen-
tando um crescimento anual de 15%
nos ultimos 15 anos, tanto em volume
de produc¢io quanto em drea planta-
da. Qual é o segredo?

R — A SLC Agricola destaca-se pela
lucratividade. Ela tem uma caracterfsti-
ca voltada a diversificacdo. Hoje esta-
mos procurando ndo ficar naquelas cul-
turas tradicionais — soja, milho, arroz e
feijdo, estamos indo para o algoddo. J4
somos nimero um em algodido no Bra-
sil, e na soja e milho estamos perto. Tam-
bém estamos investindo em café e em
culturas irrigadas de alto rendimento por
hectare, o que, entdo, a torna realmente
uma empresa singular. A SLC Agricola
tem hoje cerca de 130 mil hectares de
terras e aproximadamente 75 mil hecta-
res cultivados — cerca de 44 mil hectares
de soja, 22 mil hectares de algodio, 8
mil hectares de milho e o restante sio
outras culturas. O algoddo, comecamos
hd cinco ou seis anos e € uma cultura de
grande rentabilidade, que agrega um
valor muito grande. E importante que a
gente saiba dar a méxima rentabilidade
para cada hectare de terra. E essa dire-
¢do que a SLC Agricola estd tomando.
Agregar valor, ndo ficar s6 em mono-
cultura, poder ter variagdes de culturas
que tém precos diferentes em ocasiges e
colheitas diferentes. Assim, temos um fa-
turamento constante durante o ano. Nio
temos a menor pretensdo em sermos o
nimero um em alguma coisa, queremos

ser os melhores. Temos que ter rentabi-
lidade, qualidade, eficiéncia, uma boa
administracdo. Enfim, esse é nosso ca-
minho.

P — E o que é preciso fazer para
estar entre os melhores?

R — A primeira coisa ¢ investimen-
to em gente, em gestdo. Todos nossos
gerentes sdo pessoas realmente profissi-
onalizadas e especializadas naquilo que
fazem. A segunda é investir em tecno-
logia. Se vocé ndo tiver a melhor tecno-
logia, ndo vai ter o melhor produto nem
a melhor eficiéncia. Acho que sdo dois
pilares extremamente importantes. O
agricultor tem que plantar bem, colher
bem e depois vender bem.

P — Aquela velha visdo de que o
produtor se preocupa apenas até a
porteira estd, cada vez mais, caindo
por terra...

R — Absolutamente. O maior re-
sultado eu hoje diria que € uma boa co-
mercializacd@o. E claro que tem que ha-
ver altissima produtividade. E nisso sem-
pre estamos na ponta, em funcio de nos-
sa drea de pesquisa, que busca as me-
lhores variedades. Comegamos com o
café ha dois anos e vamos ter a primeira
colheita da safrinha em julho. Trouxe-
mos um dos melhores consultores em

Por exemplo, nossa principal cultura € o
algoddo, que ainda vai ser colhida até
meados de julho, entdo dependemos
muito de como vai a produtividade do
algoddo e, € claro, dos precos.

P — E essa solidez que possibilita
a empresa trabalhar com recursos
proprios e projetar taxas de cresci-
mento anual?

R — Isso € uma coisa que nio foi
construida em apenas dois ou trés anos.
Tivemos um crescimento muito grande
nos tltimos 15 anos, investimos pesa-
do em uma diversificacio grande, fora
do mercado de maquinas agricolas. Nos
dltimos cinco anos, por exemplo, mais
que dobramos nosso tamanho. Esses ex-
celentes resultados se devem a selecéo
de éreas diversificadas em todo o Bra-
sil — Rio Grande do Sul, Mato Grosso,
Mato Grosso do Sul, Goids e Maranhao,
cada uma com sua caracteristica. Todas
sao regioes de boas terras, mais especi-
almente com um clima muito constan-
te. O segredo estd muito na terra e no
tempo. Nossas terras sdo geografica-
mente bem distribuidas para atender a
diversos mercados e culturas, com cli-
ma adequado e terras de valor. Uma
caracteristica também muito forte da
empresa € o pioneirismo. Ha mais de
20 anos compramos uma fazenda pré-

Nao temos a menor pretensdo em sermos nimero
um em alguma coisa, queremos ser os melhores

café, com experiéncia para nos orientar
quanto a melhor variedade, como plan-
tar. Em cada uma devemos ter a melhor
qualidade e a melhor produtividade. Af
surgem os melhores resultados, a empre-
sa € mais conhecida no mercado, o pro-
duto € melhor reputado, tem prego dife-
renciado. Esses sdo fatores que diferen-
ciam.

P — Qual o faturamento da hol-
ding no ano passado e por quanto res-
ponde a SLC Agricola? E para este
ano, qual a estimativa de crescimen-
to?

R — Nosso faturamento chegou a R$
608 milhdes e a Agricola responde por
aproximadamente 25% deste montante.
Nossa expectativa € de que o faturamen-
to da SLC Agricola fique entre R$ 160
milhdes e R$ 170 milhdes em 2002. E
claro que tudo depende dos pregos agri-
colas, do comportamento do mercado...

Xima ao aeroporto de Brasilia, onde ndo
existia nada. Adquirimos essas terras re-
lativamente baratas. Também fomos pi-
oneiros no Maranhdo, onde somos o
tinico plantador de algoddo e milho para
servir o Nordeste. Nessa regioes, evi-
dentemente junto com outros agricul-
tores, acabamos impulsionando a agri-
cultura. Esse pioneirismo também se
deve ao desenvolvimento de tecnologi-
as préprias, de pesquisa, investimento
em formagdo de pessoal, insumos € ma-
quindrio de dltima geragao.

P — Onde entra a questio da ges-
tdo, do planejamento estratégico?

R — Temos um planejamento de
pelo menos cinco anos, revisado a cada
ano. Foi formado um grupo de planeja-
mento estratégico dentro da companbhia,
que traca todos os Objetivos — desde a
drea plantada, variedades a serem s¢me-
adas, lucros que serao objetivados. E im-
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portante fazer o balanceamento entre o
custo de cada hectare e a receita.

P — Para situar melhor nosso lei-
tor, qual o perfil produtivo da SLC
Agricola?

R — Sdo 75 mil hectares plantados,
de uma 4rea total de 130 mil hectares,
sendo que 20% é a reserva legal e nos

acho que o Brasil tem uma qualidade fm-
par de extensdo de terra, de clima e de
gente para praticar uma agricultura de
Primeiro Mundo. Em soja somos melho-
res que os Estados Unidos, em algoddo
também somos os melhores do mundo e
também em laranja, café. No milho es-
tamos longe ainda e no trigo é uma l4sti-
ma....

O importante para nos e para qualquer agricultor

¢ a renda por hectare. Ter culturas diversificadas...

damos uma €nfase muito importante a
conservacio do solo. Até porque quere-
mos daqui a 100 anos estar fazendo agri-
cultura em um solo sauddvel. Nao adi-
anta a gente explorar a terra a0 maximo
e depois ndo té-la mais. As préximas ge-
racdes tém que usufruir a terra. Temos
2,3 mil hectares de pecudria, 24 mil sdo
reservas legais e 26.700 mil para a agri-
cultura que serd implantada nos proxi-
mos anos dentro dessas propriedades.
Sao trés propriedades no Maranhdo —
duas jd em plena operacao, duas no Mato
Grosso, uma no Mato Grosso do Sul,
uma em Goids e duas no Rio Grande do
Sul. Na soja temos 44 mil hectares: al-
goddo com 22 mil hectares, milho com
8 mil hectares e o restante sio outras cul-
turas com tomate, ervilha, milho-verde
e culturas irrigadas de café, feijao, arroz
e trigo. Temos 3.500 hectares sob pivos,
que perfazem esses 64 mil hectares plan-
tados. E estamos profundamente ligados
ao plantio direto, com 100% das areas
produtivas. Tem dado bons resultados
conosco. Somos fas do PD em funcio
da conservacdo do meio ambiente.

P — Qual a expectativa de colhei-
ta para esta safra?

R — Na soja que jd estamos venden-
do, devemos colher 2,3 milhdes de sa-
cos, no algodao 32 mil toneladas e no
milho um milhao de sacas. No milho es-
tamos trabalhando com média ao redor
de 130 sacos por hectare e no algoddo
algo em torno de 260 a 270 arrobas na
meédia geral. Estamos sempre a frente da
média nacional. Procuramos nos com-
parar aos melhores do Brasil. O impor-
tante para nos e para qualquer agricul-
tor, volto a falar, € a renda por hectare.
Ter culturas diversificadas para nio de-
pender de apenas uma. A agricultura pro-
fissionalmente levada e tantos clientes
que conheci quando era presidente da
John Deere, é um grande negécio. Eu

P— Na condiciio de produtor, qual
sua posicdo quanto a liberacio dos
transgénicos?

R — Primeiro, lei se faz para ser
cumprida. Nao se discute. Até hoje nfio
temos nenhum pé, nenhum experimen-
to de transgénico em nenhuma proprie-
dade. No momento em que a soja estd
sendo liberada e tem a pesquisa que pro-
ve que isso € indiscutivel — mais produ-
tiva, mais econdmica e muito mais ren-
tavel, vamos plantar transgénicos. Acho
que vai existir uma parcela de soja orga-
nica, convencional e transgénica, pois hd
lugar para tudo. Como acredito muito na
pesquisa e ndo vi nenhum relatério que
confirme que a soja transgénica tenha
causado tal deformacéo ou doenca, sou
a favor. Se estd disponivel, a lei permite,
vamos fazer. Se € rentdvel, vamos fazer.
O Brasil estd perdendo tempo e, sem dui-
vida, mercado e dinheiro. Af entra a Ar-
gentina pesadamente no mercado, com
custos menores e mais competitividade.
O caminho que 0 governo estd toman-
do, com todos os resguardos, ouvindo
todas as partes envolvidas, eu acho que
¢ inexoravel.

P — Como empresirio gaiicho e
presidente de uma holding que tem
raizes no Rio Grande do Sul, como
vocé vé o crescimento e a expanséo da
agricultura no Centro-Oeste? O futu-
ro da agricultura estd realmente 14?

R — E uma questao de geografia, de
territorialidade. Veja que no Centro-Oes-
te existem terras tdo boas quanto no Rio
Grande do Sul e o clima € melhor, muito
mais estdvel. Hd também a questdo de
extensdo de terra: o Rio Grande do Sul
estd 100% ocupado, o Parand também.
Até na questdo de topografia, o Centro-
Oeste permite rentabilidade muito mai-
or por hectare, sdo dreas extremamente
planas, t&ém uma série de vantagens. No

Sul temos vantagens como proximidade
aos portos e mercados. Por exemplo, um
saco de soja no norte do Mato Grosso
vale US$ 1,50 a US$ 2,00 menos que o
saco de soja no Rio Grande do Sul ou na
regido leste do Parand. Por qué? Produz-
se menos por hectare que no Mato Gros-
so mas a proximidade com o porto € van-
tajosa. Nao se multiplica terra e o tinico
lugar com terra disponivel € o Centro-
Oeste.

Ha um ponto que acho interessante:
0 Brasil ndo tem crescido em termos de
drea cultivada, a produtividade € que tem
aumentado drasticamente. Isso € muito
bom para o Pais. Temos que obter o md-
ximo de produgdo por hectare e ndo de
extensdo, o que nos mostra que o produ-
tor brasileiro tem investido na terra como
um negdcio e ndo como um passatempo
de fim de semana, como era hi 20 ou 30
anos. Hoje, as margens de lucro diminu-
iram na agricultura mas ainda sdo muito
boas, e a chance do Brasil € muito gran-
de a medida que os subsidios america-
nos e europeus diminuirem. Eles terdo
que eliminar dreas e certas culturas que
praticam de certa forma. Ndo quero usar
o termo "criminoso", mas sim de um
abuso econdmico seja na soja, seja no
algoddo, no acticar. Se esse protecionis-
mo em tantas outras culturas acabar, o
Brasil terd condigdes reais de expandir
mais dreas e ser realmente o tdo decan-
tado celeiro do mundo. A China produz
700 milhoes de toneladas de grios, os
Estados Unidos 600 milhGes e o Brasil
100 milhdes. Se o Pais desenvolver es-
pecialmente as culturas de trigo e milho
de uma forma forte, se tornard um gran-
de competidor a medida que 0s subsidi-
0s norte-amerciano e europeus diminui-
rem. Esse é nosso grande desafio nos
préximos cinco, dez anos. Tem gente que
diz que é antes. Eu ndo acredito... O gran-
de desafio é realmente o Brasil poder ser
o grande celeiro do mundo e poder usar
melhor e de uma forma mais intensa, as
areas do Centro-Oeste.

P — Pensando no futuro mais proé-
ximo, quais os planos da holding para
este ano e para 2003?

R — Vamos seguir dentro de nosso
planejamento estratégico. Estamos esta-
belecendo crescer em funcido de precos
agricolas e comprar novas marcas na
area de alimentos. Acreditamos que va-
mos melhorar para a proxima safra e pre-
tendemos crescer ao redor de 5% nesse
ano de 2002. W
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Fast Track e
Farm Bill comecam a
ser palavras do

vocabulario brasileiro
Vd

bom que assim seja. Afinal, cons-

cientizacdo € coisa de adulto. O
produtor rural brasileiro, que ji € profis-
sional pois produz muito e produz bem,
comega a ter visdo de como as coisas
acontecem além da porteira e, principal-
mente, além do horizonte Brasil.

Pois o Farm Bill, lei dos subsidios
agricolas recentemente aprovada pelo
Congresso dos Estados Unidos, nao
teve, por outro lado, aprovacgio dos trés
principais jornais americanos. Em seus
editoriais, New York Times, Washing-
ton Post e Wall Street Jornal tém se ma-
nifestado contra, com surpreendente
contundéncia. Mas tem gente, aqui no
Brasil, que vé diferente.

A tese € a seguinte: o subsidio ao
produtor norte-americano de soja vai
baixar de US$ 5,26 para US$ 5,00 o
bushel, no periodo entre 2002 e 2007,
o que, a principio, beneficia nosso agri-
cultor brasileiro. A expectativa de me-
lhoria existe porque nos tultimos trés
anos os precos do bushel variaram en-
tre US$ 4,70 e US$ 5,00.

Nio € por nada que nosso produtor
capitalizado estd segurando a venda de
sua produgio.

O agricultor ndo
pode se preocupar
unicamente com seu
proprio negocio

S im, é preciso pensar além. Por exem-
plo, saber que o Brasil gasta 10,8%
do PIB com pagamento de beneficios
previdencidrios. Os paises desenvolvi-
dos, que tém muito mais idosos que o
Brasil, gastam no mdximo 5,5% do PIB,
em média. Outro problema, parido pela
Constituinte Cidadi de 1988, diz respeito
aos novos municipios emancipados, que
cresceram que nem ingo. Sdo atualmen-
te 5.561 Camaras de Vereadores.

O pais gastou, em 2000, R$ 3,7 bi-
lhoes para sustentar essa turma. Pois

bem, isso tudo ndo é nada. A pergunta
que cabe € a seguinte:

Quanto o contribuinte ird arcar
quando esse pessoal se aposentar? Sdo
60 mil vereadores. Hoje.

Banco da Terra

Governo Federal tem um instru-

mento fantdstico para fazer a Re-
forma Agraria de uma maneira ordeira
e eficiente.

Chama-se Banco da Terra. Por que
nao divulga seus objetivos e caracteris-
ticas?

E um mistério a ser desvendado.

Segundo o secretario nacional do
programa, Max Bezerra, ja foram be-
neficiadas 40 mil familias, tendo sido
aplicados até o momento presente qua-
se R$ 700 milhges.

Deste total, R$ 180 milhdes (+ 25%)
ficaram no Rio Grande do Sul, benefi-
ciando 9,3 mil familias, gente da terra
que sabe trabalhar a terra.

“Investi no pais errado”
F oi a declaragdo curta, grossa e frus-

trante do produtor gaticho Ernesto
Correa ao ver sua Fazenda Ana Paula,
modelo de produtividade, junto a fron-
teira do Uruguai, ser invadida pelo MST.

Nio muito longe dali, do outro lado
do Brasil, o Dr. Leonel de Moura Bri-
zola tem suas terras em solo estrangei-
ro. Jamais foram invadidas por quem
quer que seja.

O Dr. Brizola, que tem errado tanto
em suas ambi¢Oes e avaliacdes, neste
caso acertou em cheio. Afinal, 0 MST
sempre e unicamente foi e € contra a
propriedade. E o Dr. Brizola nao quer
dividir e muito menos ser invadido e ex-
propriado

Como A GRANJA vem alertando
ha anos, Reforma Agraria é conversa
pra boi dormir.

Mas o mais triste de tudo € o fato de
fazendas produtivas terem virado fave-
las rurais, mantidas pelo contribuinte
brasileiro. Aquele que paga os impos-
tos mais altos e injustos do mundo, pois
nio tem nenhum retorno adequado a sua
confiscatdria contribuigio.

"ACONTECEU ESTAACONTECENDO VAIACONTECER

O outro lado da moeda
R i0 Grande do Sul e Santa Catari-
na ja foram considerados zona li-
vre de aftosa, sem vacinacio.

Ao surgirem focos em territério ga-
dcho, no ano passado, a vacina voltou
a funcionar e entre outros tantos abor-
recimentos e prejuizos aconteceu que
0s pecuaristas tiveram e tém Santa Ca-
tarina como barreira para transferir
seus produtos de elite para fora do Es-
tado.

Em vista disso, aconteceu que os
préprios gatchos foram os grandes
compradores do gado de selecdo. Re-

sultado? Melhorou ainda mais a gené-
tica do rebanho rio-grandense.

17 anos

P or ocasido da Expointer sera edi-
tado o décimo sétimo anudrio A
GRANJA DO ANO, uma publicacdo
tnica.

Nido é por nada que € ela chama-
da de "biblia" do agribusiness. Afi-
nal, além de uma ferramenta inesti-
mdvel e permanente a0 homem do
campo, através dos enderecos de to-
dos os produtos e servicos, traz um
perfil completo do comportamento
das principais commodities ¢ ainda
apresenta o depoimento de 25 entida-
des, empresas e homens de sucesso no
segmento do agronegdcio.

Neste sentido, democraticamente,
vai em anexo nesta edi¢do algo muito
valioso: seu voto. Através do cupom-
voto vocé, prezado leitor, tem a opor-
tunidade de interagir conosco em seu
sagrado direito de eleger os 25 Des-
taques / 2002 — A GRANJA DO
ANO.

Para seu eventual maior conforto,
acesse 0 nosso site. O endereco &
www.agranja.com M
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AQUI ESTA A SOLUCAO

“Gostaria de obter indi-
cacdes de fonte de pesquisa
sobre criagdo de chinchi-
las™.

Aristeu Matubara

matubara@bwnet.com.br

R — Prezado Aristeu,
agui vdo algumas sugestoes
de livros e uma de site. Vocé
encontra informacoes nos li-
vros "Criagcdo comercial de
chinchilas” (Editora Agrope-
cudria) e "Criag¢do caseira
de chinchila e seu melhora-
mento genético" (Editora
Nobel). Hd outras indica-
¢des de obras e sites sobre o
assunto no enderego eletré-
nico www.chinchila.com.br .
De qualguer forma, aqui vao
algumas dicas antecipadas.
A chinchila é um animal de
hdbitos noturnos cuja repro-
ducdo é feita em cativeiro
utilizando familias poliga-
micas (um macho para seis
fémeas). O periodo de ges-
tacdo dura 111 dias e podem
nascer até cinco filhotes por
parto, embora a média seja
" de trés filhotes/ano. Devem
| ser oferecidas as chinchilas
em cativeiro as mesmdas
condi¢des do habital natu-
ral, como um lugar tranqiii-
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lo e bem ventilado. Duran-
te o dia, elas precisam de
sossego para descansar.
Temperaturas acima de 30
graus centigrados podem
levd-las a morte, principal-
mente as fémeas em gesta-
cdo. A alimentacgdo € feita
com racdo especifica dispo-
nivel no mercado, além de
alfafa e dgua. Para os ani-
mais em reproducdo é reco-
mendado o fornecimento de
suplemento vitaminico. Es-
tes animais vivem em média
12 anos, desde que respei-
tadas as condi¢des adequa-
das para a sobrevivéncia.
Os paises de clima frio sdo
responsdveis pelo maior
consumo de peles de chin-
chila, com destaque para os
Estados Unidos, Canadd,
Europa, Japdao e China.
Toda a producdo brasileira
de peles ¢é direcionada ao
mercado externo. O inves-
timento inicial na criagdo li-

mita-se ao custo das matri-

zes, reprodutores e gaiolas.

| As instalagdes comerciais

sdo indicadas apos dois ou
trés anos de criagdo. Cada
metro quadrado de constru-
cdo abriga em média sete
animais.

“Necessito de algum
artigo sobre galinha caipi-
ra, suas caracteristicas,
ganho de peso, etc.”.

Fabricio Avila

avilaferreira@hotmail.com

R — Fabricio, todas
as informacbes que
vocé precisa podem
ser obtidas no site
www.frangocaipira.com.br.
Antecipamos aqui algu-
mas delas para vocé. O
animal pode ser criado
de acordo com a infra-
estrutura existente na
propriedade. Se houver
uma vasta drea disponi-
vel, ele pode criado sol-
to.

Os técnicos, porém,
aconselham dois tipos
de criacdo do frango

capira de alta quali-

dade: os sistemas
confinado e semiconfi-
nado. No primeiro, as
aves sdo criadas até
os 30 dias de vida em
galpdes fechados,
protegidas de preda-
dores, vento, frio e
chuva. Passado este
perfodo, os exempla-
res tém acesso a pique-
tes com drea de trés a
cinco metros quadrados
por ave, onde os animais
adquirirdo o hdbito de
ciscar, comer sementes
de capim e insetos.

No sistema confina-

Idade Consumo de ragao/ave
(Sem.) acumulada (g)

03 820

04 1.395

05 2.190

06 3.162

o7 4.280

08 5.428

Fonle: Frango Caipira

Caracleristicas da GALINHA CAIPIRA

do, sao utilizados gal-
poes em todo o ciclo de
producdo. Deve-se res-
saltar que, de qualquer
modo, as aves devem
dormir em galpoes semi-
fechados, de preferéncia
com alguns poleiros ou
piso ripado suspenso,
maravalha ou palha de
arroz no chdo. O impor-
tante é que as aves nao
fiquem em contato com o
piso.

O galpdo deve ter
acesso que ndo dificulte
a entrada e saida dos
pintos e o transporte da
ragdo. Recomenda-se
que os galpdes sejam
instalados no sentido
leste—oeste, a fim de evi-
tar a incidéncia direta de
sol sobre as aves.

A Granja

SISTEMA CONFINADO - RESULTADOS

Peso médio Conversao
(9) alimentar
450 1,82
750 1,86
1.100 1,99
1.550 2,04
2.000 2,12
2.350 2,23




Mercado para a produgdo de MAMONA

“Sou assinante ha alguns
anos e gostaria de obter in-
formacdes agronomicas e
mercadoldgicas sobre a pro-
dugdo de mamona”.

Edman Estevo Junior

agrimeia@uol.com.br

R — Prezado leitor, no
més de maio publicamos
uma ampla matéria sobre
o assunto. No entanto, va-
mos lhe dar algumas dicas
técnicas de produgdo para

essa cultura, que vem ga-
nhando espaco entre os pe-
quenos produtores.

As dreas aptas ao plan-
tio da mamona sdo aque-
las com altitude superior a
300 metros, topografia
plana, solos profundos,
drenados e férteis. O pre-
paro do solo exige uma
aragdo convencional, de
preferéncia com arado de
aiveca, a uma profundida-
de em fun¢do das caracte-

risticas fisicas do terreno,
acrescentando de uma a
duas gradagens. Em solos
de textura leve (arenosos
ou franco-arenosos) e nas
condigdes de baixa infes-
tagdo de plantas daninhas,
devem ser realizadas ape-
nas as gradagens. Para
solos de textura pesada
(silicosos ou argilosos) e
em alta incidéncia de plan-
tas daninhas, recomenda-
se fazer aragdo (preferen-

cialmente trés meses antes
do plantio) e gradagem
(pouco antes do plantio), o
que garantird maior eficd-
cia no controle de plantas
daninhas.

A adubacgdo deve seguir
o resultado da andlise do
solo. Trés fatores determi-
nam a época mais propicia
ao plantio da mamoneira:
umidade, temperatura e lu-
minosidade, que varia con-
forme a regido produtora.

Oportunidades com ACACIA NEGRA

“Gostaria de obter infor-
magdes sobre o cultivo e as
oportunidades de comercia-
lizagdo da acdcia negra na
regido central do Rio Gran-
de do Sul”.

Fliavio Velho

flaviove@zaz.com.br

R — Caro produtor; infor-
magdes mais precisas sobre o
mercado da acdcia negra po-
dem ser adquiridas no escrito-
rio da Emater em seu munici-
pio ou na Embrapa Floresta,
pelo fone (41) 666-1313 ou

entdo através do e-mail
sac@cnpf.embrapa.br.

A acdcia negra € uma dr-
vore de origem australiana que
chegou ao Brasil na década
20, se destacando pela quali-
dade da casca para extracdo
de tanino, substdncia com pro-
priedade de evitar o apodreci-
mento de peles de animats, tor-
nando-a essencial & producdo
de couro. Esta espécie leva
vantagem em relacdods de-
mais, em func¢do do rdpido
crescimento, que permite o pri-
meiro corte a partir dos sete

anos. Ela também é conheci-
da como recuperadora de so-
los degradados, pois ajuda a
fixar o nitrogénio. No Brasil a
introdugdo ocorreu no munici-
pio de Estrela/RS, se concen-
trando mais tarde no Vale do
Rio Cai/RS. Atualmente a cul-
tura estd espalhada por um
raio aproximado de 300 qui-

lémetros. No plantio, as semen-
tes necessitam de quebra de
dorméncia para germinar, por
isso precisam ser levadas a
dgua fervente por um periodo
de quatro a 10 minutos. E re-
comendado semear trés ou
quatro sementes diretamente
em saguinhos individuais. A
germinagdo inicia entre 7 e 20
dias apés o plantio. A seguir, é
feito o raleamento, eliminan-
do as plantas mais fracas.
Quando atingem 20 centime-

| tros estdo prontas para ir ao

campo. O espagamento ade-
quado para a espécie é de trés
por dols metros.
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CARTAS FAX E-MAILS

PARABENS pela matéria

Ficamos
contentissi-
mos com are- Semenﬂefedumm

portagem na
secdo Semen-
tes da edicdo
de maio, fa-
zendo referén-
cia a nossa
empresa. Nos
alegra muito
o reconheci-
mento por par-
te de tdo respei-
tado veiculo de
comunicacio, especialmente por se tra-
tar de uma revista de histérica ligacio
com o meio rural mais tecnificado deste
Pais.

Um grande abraco de todos do Grupo
Agro-Sol.

l

:
il

Eduardo Caramori Dallastra

Eduardo @ grupoagro-sol.com.br

SUGESTAO de pauta

Escrevo para enviar-lhes uma su-
gestdo: na proxima edi¢@o fagam uma
reportagem sobre o cultivo de cogu-
melo-do-sol, pois aqui no Rio Grande
do Sul estd aumentando o nimero de
produtores deste cogumelo. Eu mes-
mo ji comeco a demonstrar interesse
em cultivd-lo. Seria interessante falar
com produtores e cooperativas aqui do
Estado, pois toda informacio que nos
chega € de Sdo Paulo, Parand e Santa
Catarina.

Marcos Becker

apolin @terra.com.br

EM DEFESA da agricultura francesa

Fiel leitor da revista A Granja, que des-
de a minha chegada ao Brasil sempre apre-
ciei, me surpreendeu o comentario contido
no pequeno artigo, sem autor decifrado, pu-
blicado no n°® 641 (Maio/2002), pigina 7,
intitulado ““A propésito, quem é Bové”. Ob-
viamente, num mundo livre e democrati-
co, cada um tem a possibilidade de expri-
mir o seu ponto de vista. Isto é vélido para
José Bové, bem como para qualquer jorna-
lista ou cidaddo, seja qual for sua origem.

O que me interpelou neste breve comen-
tario foi o dltimo paragrafo **...Bové estd a
servico de uma nobre causa: defender com
amor febril os ineficientes e atrasados agri-
cultores franceses...”. Bové, salve erro, de
origem ndo agricola, chegado por razdes
politicas na regido francesa do Massif Cen-
tral Sul, nos anos 1960-70, acabou por vi-
rar criador de ovelhas, produzindo leite des-
tinado a fabricacdo de Roquefort, no pro-
posito inicial de impedir o desenvolvimento
de uma base nuclear na regido inabitada e
deserta do Larzac. Mais tarde, por falta de
alvo politico local — entretanto, o governo
francés renunciou ao desenvolvimento da
base nuclear, “reciclou” seu discurso para
defender qualquer causa polémica que pu-
desse ter uma ressondncia junto a um pu-

blico e as midias esquerdistas, mundialis-
tas, anarquistas e revoluciondrias...

Alguns pequenos agricultores desfavo-
recidos, mal-informados ou desiludidos (o
mesmo perfil dos que suportam a extrema-
direita) acreditam nele e em seu sindicato.
Na Franga, bem como em outras dareas pro-
blematicas do mundo, ele continua sua fun-
¢do de agitador profissional e hipermidid-
tico, alternando liberdade e estadias cada
vez mais compridas nos presidios france-
ses.

Assim, com base nessas informagdes,
como francés e europeu responsivel de
longa data por atividades no agribusiness,
nao posso concordar nem com as idéias
atrasadas de José Bové, nem com vossa
qualificacdo dos agricultores franceses
como “ineficientes e atrasados”, pois sou
filho de agricultor e também agricultor e,
por isso, tenho que lembrar que a agricul-
tura francesa estd entre as de melhor per-
formance do mundo e é a primeira da Eu-
ropa, apesar do relativo pequeno tamanho
do pais em relacdo a seus concorrentes
diretos.

Jean-Pierre Longueteau

Diretor da Bayer

| Acesse www.agranja.com ou mail@agranja.com
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EDUARDO ALMEIDA REIS

m 1965, publiquei "O pinto e a
E sra. sua mée", livro em que con-

tava minha experiéncia de avicul-
tor em Itaguai/RJ. Granja de 5 mil poe-
deiras, no tempo em que ainda havia ra-
cas de galinhas e surgiam os primeiros
hibridos, ou marcas. Aprendia-se que o
nome leghorn vinha do fato de ter sido a
raca formada em Livomo, na Itdlia. As
caixas eram de madeira com dispositivos
de arame para fixar os ovos. Comecavam
a surgir as gaiolas de postura, a debica-
gem das aves para evitar o canibalismo e
os sistemas de integracio vertical, inven-
¢do genial para ter empregados sem vin-
culos trabalhistas.

Em 25 ou 30 anos, nossa avicultura
mudou tanto, mas tanto mesmo, que meu
livrinho perdeu atualidade e ficou irrecu-
perdvel. Com "As vacas leiteiras e os ani-
mais que as possuem”, publicado em
1980, aconteceu algo parecido. Nossa
pecudria leiteira mudou tanto, em 20 anos,
que fui obrigado a reescrever o livro in-
teiro, adaptando-o para as condigdes atu-
ais, quando lancei pela Editora Nobel uma
terceira edigfio inteiramente revista e con-
sideravelmente aumentada.

Meédias de curral de 30 litros, que em
1980 a gente conhecia dos livros ameri-
canos e das gargantas de fazendeiros exa-
gerados, tornaram-se comuns no Brasil.
E tem mais uma coisa: niio somente nos
rebanhos de vacas holandesas puras,
como também nos rebanhos euroindia-
nos. Pelo menos, tenho um amigo que
garante produzir 3 mil quilos/dia de lei-
te tipo B com 100 vacas girolandas. E
anda querendo vender todo o rebanho,
porque ¢ banqueiro, sabe fazer contas e
descobriu que ndo nasceu para trocar seis
por meia dizia.

Ano passado, vi um programa de tevé
sobre pecudria de corte com pivd central
de 100 hectares alimentando, em pastejo
direto de capim elefante, 1.400 cabegas.
Parece mentira, mas o capim elefante em

solos corrigidos, adubados e irrigados, é |

capaz de produzir milagres. Na fazenda
de Trés Rios, sem irrigagdo, tive a cachi-

monia de separar drea de 50 metros qua-
drados, numa capineira plantada em ter-
reno fresco e fértil, adubado com nitro-
célcio, fésforo e chorume de curral.

Nove cortes anuais nos tais 50m2,
imediatamente pesados numa balanca
préxima, acenavam com uma producio
por hectare/ano superior a 700 toneladas
de capim tenro e folhoso. Pode parecer
mentira, mas o compadre que cortou e
pesou o capim, na presenca do patrao,
ainda esta vivo e forte para confirmar. Em
algum lugar de minhas anotagdes, ou dos
meus escritos, tenho o nimero exato de
toneladas de matéria verde/ano. Acho que
0 negdcio beirou as 900 toneladas, mas
escrevi af atrds “superior a 700 toneladas”
para nao ser traido pela memdria. De qual-
quer maneira, € tonelagem a ufa!

Toda esta introdugéo vem a propdsi-
to da evolugdo tecnolégica da agrope-
cudria mundial. A comecar, pasme o lei-
tor, pela maconha: na diamba da década
de 60, o teor de THC variava de 2% a
4%. Hoje, o haxixe elaborado, produzi-
do pelo método hidrop6nico sem conta-
to com a terra, crescendo com o adjuté-
rio de limpadas halégenas, tem 40% de
tetraidrocanabinol. E o ‘skunk’ holan-
dés. Sirva a informagdo para quem for
chegado a um fuminho, que sou virgem
de experiéncias no terreno das drogas,
excegdo feita aos alcodis.

E também sou do tempo em que a
gente corrigia, ou fertilizava, grandes ex-
tensOes de terras com o adjutério de esta-
cas de bambu, demarcando o terreno cor-
rigido, ou adubado, para orienta¢do dos
tratoristas. Hoje, o negdcio € controlado
pelo GPS, o Global Positioning System,
em triangulagdo com os satélites, apare-
lhinho que ainda outro dia custava uma
fortuna, mas jé estd ao alcance de qual-
quer bolsa. ;

“Satélites,
sensores e com-
putadores, alia-
dos a sementes
selecionadas,
fertilizantes e =

AGRICULTURA
de Primeiro Mundo

méquinas de plantar e colher, estdo se
tornando cada vez mais usados na agri-
cultura” disse a chamada de primeira pd-
gina do Suplemento Agricola do Esta-
ddo, quando falou do Projeto Aquarius,
de Niao-Me-Toque/RS, onde as empre-
sas Monsanto, Serrana e Insolo juntaram-
se 4 Massey Ferguson e a Stara Sfil para
mostrar os beneficios e a i-ne-vi-ta-bi-
li-da-de da agricultura de alta tecnolo-
gia.

Computadores, cartoes, satélites e
mdaquinas agricolas interligados em to-
das as etapas da producdo agropecuadria,
onde antes havia uma estaquinha de
bambu com um pedago de pano espeta-
do na ponta. E tem gente que continua
falando em assentar familias de sem-ter-
ra, quando tudo que elas querem € agi-
tar, depredar, invadir, saquear e nao pro-
duzir qualquer tipo de alimento, com ex-
cecdo de alimento para o espirito dos
tolos e dos ingénuos.

Ainda bem que o MST deixou cair
sua méscara e vem demonstrando que seu
negdcio ndo é plantar e colher, € subver-
ter. Baus de aluminio de caminhGes ras-
gados a foicadas, antes do saque: todas
as televisdes nos mostraram. Prédios pu-
blicos ocupados. Estradas obstruidas, ter-
ras e casas de fazendas ocupadas (pouco
importa se do presidente da Reptiblica ou
do Zé das Couves), empregados mortos
a tiros de arma calibre 12, chamada “es-
copeta” quando nas méos de policia ou
“espingarda de matar passarinhos” como
disse uma revista semanal, referindo-se a
arma usada pelo MST na matanca de trés
empregados de uma fazenda.

Hoje, sé um idiota "de babar na gra-
vata", como dizia Nelson Rodrigues, se-
ria capaz de acreditar no “social” daquele
movimento. M

E tem gente que continua falando em assentar
Sfamilias de sem-terra, quando tudo que elas querem
¢ agitar, depredar, invadir, saquear e ndo pro ;
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REPORTAGEM DE CAPA

Sem organizacdo, as agroindustrias

dependentes do cereal ndo conseguem ou nao

tém interesse em dar estabilidade a producdo.

Jd o Governo Federal anda sem folego para

tomar a responsabilidade para si

Glauco Menegheti

abe aquele filme amarelado, que

Jé passou centenas de vezes na

televisdao e todo mundo esta far-
to de ver? Pois entra ano, sai ano, e a
situagiio do milho ndo € muito diferen-
te. Depois que o Governo deixou de
garantir precos aos produtores e de
manter estoques de grdos elevados —
perdendo entdo o poder de intervir em
um momento desfavordvel como o que
Se apresenta, cada vez que as cotagOes
| €stdo em queda a ameaga de desabaste-
cimento ou de falta do produto no ano
seguinte paira como um pesadelo so-
bre as cadeias industriais, tao dependen-
tes desse insumo.

Por‘sua vez, 0s agentes privados,
personificados principalmente pelos
complexos produtivos da suinocultura
€ avicultura de corte e de postura (res-
ponsiaveis pelo consumo de 90% da
oferga nacional de ragdo animal) nio
tem interesse em sinalizar preco ao pro-
dutor. Essa conduta tem uma razio: o
custo elevado de armazenagem desmo-
liva a aquisi¢do de estoques mais dura-
douros e, por outro lado, os anos mar-
cados por precos elevados sio compen-
sados pelos seguintes, de baixa valora-
¢d0. “A maioria das empresas trabalha
com estoques de milho para 60 dias”
afirma o diretor da Granoeste Conetoz
ra, de Cascavel/PR, Celso Gomes Pes-
soa. Isso explica o fato do mercado de

milho ser ativo durante os 365 dias do
ano.
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No entanto, o risco dessa conduta é
significativo, pois os choques de de-
manda, assim como fatores imponde-
rdveis, incidem imediatamente nos pre-
cos. Este ano, a exemplo de 2000, esta
sendo marcado pela falta de previsao.
Em funcdo das baixas cotagdes duran-
te todo o exercicio passado, motivadas
pela entrada da maior produgdo de mi-
lho na histéria do Pais — 41 milhoes de
toneladas, houve uma reduc@o de area
de 20% na safra de verdo, segundo es-
timativas das empresas de sementes. Em
volume produzido, a redugdo serd de
20%, atingindo 29,3 milhdes de tone-
ladas ante as 35,227 milhdes de 2000/
2001. , ‘

Estimativas da Companhia Nacional
de Abastecimento (Conab) em feverei-
ro indicavam uma producdo nacional de
8 milhdes de toneladas de milho na se-
gunda safra — crescimento de 27,7% em
relacdo a 2001, o que ndo se'cc_)nflrmou.
Até o fechamento desta edi¢do, a em-
presa publica ainda ndo havia divulga-
do os novos nimeros, resultantes do
levantamento realizado em maio. En-
tre os agentes privados existe excessi-
va oferta de previsoes. Paraa FNP Con-
sultoria, o valor ndo devera superar as
6 milhoes de toneladas. “Se passar dis-
so. sera um verdadeiro milagre”, admi-
te o analista de mercados da FNP, Adri-
ano José Timossi. Hé estimativas ainda
mais sombrias, de 5 milhdes de tonela-
das. Seja qual for o resultado, as fontes
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governamentais garantem que ndo fal-
tard produto nem mesmo no segundo
semestre, contando com o reforco das
importagoes.

Nas contas da Conab, se somadas a
safra de verdo, secunddria, mais os es-
toques publicos de 1,3 milhdo e os pri-
vados, além de importacdes de 600 mil
toneladas, resultariam em uma oferta
préxima a 40 milhdes de toneladas, para
uma demanda estimada entre 36 mi-
lhdes e 37 milhdes de toneladas. “Os
precos viio continuar firmes durante o
segundo semestre”, reconhece Rocilda
Santos Moreira, da
Superintendéncia
da Gestio de Ofer-
ta da Companhia.

O pesquisador
do Instituto de Eco-
nomia Agricola
(IEA), Alfredo
Tsunechiro, diz que
o estoque do gover-
no é muito limita-
do. “A maior parte
ird para a Regido
Sul, principalmen-
te Santa Catarina e ;
Rio Grande do Sul,
historicamente im-
portadores”, anali-
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Rocilda, da Conab, acredita
que as cotagdes se manterao
Jfirmes no' segundo semestre



Farnesi, do M/
quebra na safrinha, quem
tem 0 cereal estd segurando

sa. “Os outros estados ficardo na bri-
ga”. De fato, o nivel de milho disponi-
vel nos armazéns piblicos ¢é insufici-
ente para suprir até mesmo o déficit de
Santa Catarina, projetado em 1,6 milhao
de toneladas.

Fontes do governo contam ainda
com outros dois fatores para contrapor
a tese do desabastecimento. Um deles
€ que a oferta desajustada de carnes
suina e de frango, com um consumo
aquém das expectativas tanto no mer-
cado interno quanto no externo, provo-
caria a diminui¢do nos alojamentos e
redugdo no consu-
mo do grido. Outro
fator ¢ em relagdo
aos grios substitu-
tivos do milho. De
acordo com o as-
sessor da Secreta-
ria de Politica Agri-
cola (SPA) do Mi-
nistério da Agricul-
tura Pecudria e
Abastecimento
(MAPA), Silvio
Farnesi, espera-se
uma oferta de 1,2
milhao de toneladas
de graos alternati-
vos. Mas se ha

A: com a

verd oferta suficiente, por que ento os
pregos cumprem uma trajetéria tdo as-
cendente? Até o fechamento desta edi-
¢do, 0 aumento da cotacio do milho no
mercado atacadista j4 estava em 50%,
de janeiro até o final de maio, em Santa
Catarina. “Esperava-se equilibrar a que-
da na produgio de milho da primeira
safra com a secunddria. Como isso nio
foi possivel, 0 mercado estd muito ner-
voso e hoje quem tem o cereal estd se-
gurando”, pondera Farnesi, da SPA.
Santa Catarina, maior consumidor de
milho do Pafs, talvez seja o tnico Esta-
do arealizar aquisi¢tes importantes des-
de margo, disputando com comprado-
res do Parana e até mesmo tomando
espago do produto disponivel para ex-
portacdo. Os demais estados consumi-
dores, em especial Sio Paulo e Rio
Grande do Sul, estavam na expectativa
da safrinha. “Por enquanto existe mui-
ta especula¢do e pouca compra”, ga-
rante o analista Adriano Timossi, da
FNP.

Verdade seja dita, o poder publico
ndo ficou de bragos cruzados olhando
0 “coreto pegar fogo”. Dentro da poli-
tica de ndo fazer aquisi¢des diretas, lan-

couem 2001, pela primeira vez, o con-

trato de opgdo para o milho, o qual ga-
rantia um prego de R$ 10 a saca de 60
quilos, com vencimento em abril de

Banco de Imagens/Pioneer Se

QUEM SAIRIA GANHANDO COM
UMA OFERTA ESTAVEL

@ A industria de aves e suinos, fa-
bricas de ragoes e consumidores de mi-
lho em geral, que podem planejar cus-
tos e margens ano a ano, sem maiores
sobressaltos

® Cooperativas, cerealistas e
armazenadores particulares, que podem
planejar melhor a logistica de recebi-
mento e armazenamento a médio pra-
o}

@ Os produtores, que sabem a im-
portancia de plantar milho em rotagao
com a soja e que pregos estaveis do
grao permitiriam manter seu padrao ide-
al de rotagao de culturas todos os anos,
fazendo assim o melhor pela terra

2002. No entanto, o valor ndo atraiu o
produtor, na época deslumbrado com
os precos bem mais remuneradores da
soja. Este ano, mais uma vez o gover-
no repetiu a estratégia, ofertando con-
tratos com vencimento em setembro e
prometendo remuneragdo de R$ 15 a
saca. _
No final de maio, a Conab anunciou
a oferta de 400 mil toneladas de milho,
a ser comercializada neste ano. A medi-
da visa atender aos criadores e as agro-
indistrias de pequeno porte, cadastra-
dos no Programa de Venda em Balcdo,
implantado em 20 Estados. De acordo
com o presidente da Conab, Vilmondes
Olegério da Silva, o programa tem hoje
mais de 26 mil beneficidrios cadastra-
dos, voltados 2 criagio de aves (25%),
suinos (60%), bovinos (10%) e cria-
dores de caprinos € microindistrias de
0).
ragzgu(esb‘i; — Todas as esperangas fo-
ram depositadas na safrinha de 1.{_rulhO,
0 que, ja é histérico, n2o se conlirmou
devido a estiagem que castigou as prin-
cipais regides produtoras — oeste do
Parani e sul do Mato Grosso do Sul,
responsdveis por quase 50% da oferta
nacional de milho na segunda safra.

Estima-se que 0 incremento de area

plantada no Parand tenha sido de 10%

» em relacdo ao ano passado, quan-
?lc} SSZ esperavg plantar 30% a mais. Ja
no Mato Grosso do Sul, o aumento da
irea plantada foi de apenas 5%. Am
bos os Estados estdo com a p‘rodunv;_
dade da safrinha comprometida, com
queda estimada entre 30% e 40%_.
Para o Parand, lider na producao de

i S AT Departa-
' milho na safra secundaria, ©
" mento de Economia Rural (Deral) pre-
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vé uma colheita de 2,2 milhdes de to-
neladas. Diante da estimativa inicial —
3,1 milhdes de toneladas, a quebra che-
ga a 30% e os prejuizos somam R$ 187
milhdes.

Conforme Pessoa, da corretora Gra-
noeste, que intermedia a compra e ven-
da de milho para grandes empresas
como Sadia, Perdigdo, Frangosul e
Aurora, esperava-se produzir 1,2 mi-
lhio de toneladas na regido, a maior do
Estado em produgio e consumo. “Ago-
ra, se colhermos 500 mil, estara de bom
tamanho”, diz Pessoa. Na anilise do
corretor, as perdas no oeste paranaense
serdao de 70%.

O proprietdrio da Sementes Condor,

' Rudimar Elias Salton, também de Cas-

cavel/PR, preparou uma 4rea de 70 hec-
tares onde esperava colher 100 sacas
por hectare. “Em termos de tecnologi-
as empregadas, conduzimos a lavoura
para render isso”, explica. Depois da
estiagem, iniciada em fevereiro, o c4l-

. culo foi refeito para 20 a 30 sacas. “Nzo

tenho como eliminar a lavoura porque
erauma drea financiada”, desabafa Sal-
ton, sem esconder uma ponta de des-
contentamento. A colheita para o final
do més de junho deixarda um prejuizo
de R$ 300 por hectare e de RS 21 mil
em toda a lavoura.

Devido a fatores como a diminui-
¢do da drea cultivada e quebra da safra
por causa da estiagem, o Rio Grande
do Sul deve colher cerca de 4.1 milhdes
de toneladas, contra uma demanda es-
timada em 5,3 milhdes de toneladas
Silvio Ohse. proprietdrio de 500 hectéli
res nas cercanias de Cruz Alta (regido
gaucha do Alto Jacuf), foi um dos pre-
judicados pelo clima. Mesmo Com o sis-
tema escalonado de plantio especft:ico
para minimizar riscos, iniciado em
agosto e concluido em dezembro, suas
lavouras de milho nio ficaram ir;nunes
a uma quebra de 25%, com produtivi‘—
dade de 4,2 mil quilos por hectare. Por
sorte, os valores pagos pelo cereal em
fevereiro, quando o produtor vendeu
180 toneladas, ja estavam “contamina-
dos™ pelas previsdes de falty do produ-
to no ano-safra 2001/2002. Silvio Ohse
apurou RS 13 pela saca de 60 kg, o que
garantlu margem de lucro de ?.O;% Cllile
¢ daqueles poucos produtores disci li-
nados que nao consideram o ;:ex}z:al
como 0p¢do simplesmente mercadold-
gica. “O milho, para mey negécio, ¢
uma escolha técnica de 1'0&1@5;(13 Cl:l]-

Produtor gaticho em Cruz Alta/RS, Silvio Ohse contabiliza prejuizo

de 25%

MILHO (12 SAFRA)
COMPARATIVO DE AREA, PRODUGAO E PRODUTIVIDADE
SAFRAS 2000/2001 E 2001/2002

Area (em mil ha)

Reglao 2000/2001 2001/2002  Var. (%)
Norte 558,0 564,1
Nordeste 2.299,7 2.324,0
Sul 4.4083  3.7623
Sudeste 2.073,5 1.934,9
Centro-Oeste 1.206,0 857,6
Brasil 10.545,5 9.442,0

Fonte: Conab

| tura, e ndo econdmica”, explica o agri-

cultor. “Independente das sinalizactes
do mercado, ‘religiosamente’ em todos
os anos plantamos 25% da drea com este
grdo.”

Nio que falte tecnologia na condu-
cdo da cultura. Bem pelo contrério.
“Cruz Alta caracteriza-se como uma

' regido altamente profissionalizada no
~ cultivo do milho”, salienta. A questao

é que o clima € desfavordvel a produ-
¢do, tornando a aposta na cultura muito
mais arriscada. Mas ele nao nega que,
ao longo dos anos, as Oscilagﬁes nos
precos também sao um _cons!deravel
fator de desestimulo. “N&o existe sus-
tentacao de precos”, lamenta Ohse. Em
seu entendimento, O e
novamente assumir a responsabilidade
de formar estoques rf:guladores;_ i
Silvio Ohse é cético em relagiio ao
4 industria. “Ela ¢ negociante,
-eocupagoes em relacdo as
is. em garantir renda ao

papel d
nio tem prec
questoes socia

Estado deveria |

Producao (em mil toneladas)
2000/2001 2001/2002 Var. (%)

1.1 876,2 963,3 9,9
1% 1.906,6 2.818,5 47,8

- 14,7 19.370,9 14.621,0 - 245
—'By7: 7.399,7 7.337,7 -0,8
-28,9 5.674,1 4,113,0 - 27,5
- 10,5 35.227,5 29.853,5 -15,3

produtor”, pondera. Dono de uma gran-
ja onde realiza o ciclo completo — da
produgio do leitdo ao animal pronto
para o abate, ele expressa a opiniao de
quem ¢é afetado por pregos aquec1flos
quando falta produto. No entanto, hi de
ser pesada dentro da cadeia do.mllho a
visdo de quem atribui ao cultw? uma
importancia essencialmente economica.
E o caso de Laucidio Coelho Neto, pro-
dutor em Maracajl, regido central de
Mato Grosso do Sul, para quem o cere-
al representa cerca de um terco do fatu-
ramento de um negdcio que envolve o
cultivo de 3 mil hectares. Na safra de
verdo, hi 10 anos ele destina apenas
cerca de 300 hectares para a cultura,
mas na safrinha ela ocupa 600 hecta-
res. O coeficiente tecnoldgico € eleva-
" do. utilizando uma combinagdo de hi-
| bridos da marca Pioneer para garantir
" resisténcia a doencas, alta produtivida-
de e ciclos diferenciados para minimi-
zar riscos de perda.
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_de garantla para
o seu trator.

Garantia Estendida NH Plus. S6 a New Holland oferece esta garantia de tranqiiilidade para vocé.

arantia Estendida

Garantia Estendida NH Plus™.

A New Holland sabe que vocé precisa de toda tranqtlilidade para
produzir melhor. E por isso ela esta lancando, com exclusividade, a
Com este plano, vocé pode ter, além da
garantia contratual, um ano a mais de garantia para o seu trator da familia
© Exitus ou 7630. A Garantia Estendida NH Plus garante cobertura para todo

o trem-de-forga, ou seja, motor e transmissdo e ainda para varios itens do sistema hidraulico.
Com a Garantia Estendida NH Plus, entra ano sai ano e o seu trator New Holland continua
protegido. E vocé continua tranqilo.

Garantia estendida

com pecas genuinas.

Com a Garantia Estendida NH Plus,
em caso de manutencgéo ou reparos
somente pecas genuinas

New Holland serdo utilizadas para
garantir a confiabilidade e a
produtividade do seu trator.

Um excelente negécio

até na hora de revender.

Caso vocé venda o seu New Holland
antes do vencimento do contrato, a
Garantia Estendida NH Plus

podera ser transferida para o

novo proprietario.

Com a New Holland é assim,

até na hora de revender o seu

trator, a tranqlilidade é maior.

* Disponivel apenas para os tratores New Holland modelos 7630, TL55E, T

Aproveite esta oportunidade: adquira a sua Garantia Estendida NH Plus na com
Ou nos primeiros seis meses de utilizagao.

Confira no quadro abaixo os itens cobertos pelo plano.

¢ Todas as pecas lubrificadas
internamente ¢ Carter de dleo
e tampa ° Coletor de escape
® Junta do cabecote ¢ Caixa
de engrenagem da distribuigdo
e Cabegote ®* Bomba d'agua

¢ Volante ® Tampa de valvulas
¢ Bloco do cilindro ® Bomba
de dleo ° Coletor de admissdo
® Turbo compressor (se insta-
lado de fabrica) © Engrenagens

TRANSMISSAO

CAIXA DE CAMBIO

EIXOS - TRASEIRO E DIANTEIRO

TOMADA DE FORCA

e Carcaga ® Todas as pegas
|ubrificadas internamente

e Engrenagens ° Cubo de eixo

Para maiores detalhes, consulte
0 seu concessiondrio ou visite
o site Www. newholland.com.br

SISTEMA HIDRAULICO

S ler

¢ Bomba hidraulica
(se instalada de fabrica)
e Valvulas hidraulicas

X%

NEWHOLLAND

L.65E, TL75E, TL85E, TLOGE.
pra do seu trator New Holland,
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Essa relacdo com a cultura, porém,
tem sido afetada pela inconstincia dos
precos. Para Coelho Neto, um dos gran-
des motivadores de tal situagao tem sido
a inddstria, com poder de determinar o
quanto pagar pela carne aos integrados
e pelo milho aos produtores. Ele nio
mede palavras ao falar sobre a conduta
do agente mais poderoso na cadeia.
“Nio existe €tica nesse negdécio”, afir-
ma. “O lucro impressionante das em-
presas exportadoras de frango e carne
suina, no ano passado, € um forte indi-
cio.” Na época se recebia 3 ddlares pela
saca de 60 quilos. Por outro lado, con-
dena o oportunismo de produtores que
aumentam e diminuem a drea, basea-
dos em indicios de mercado. Este ano,
por exemplo, em que houve falta do
produto e as cotacgdes reagiram, vai
motivar um aumento de drea na safra e
superproduc@o. Novamente os pregos
despencar@o. Na opinido do agricultor,
esse circulo vicioso da cadeia do milho
s6 poderd ser interrompido de duas for-
mas: mantendo uma area constante, in-
dependente dos acenos do mercado, ou
através de uma politica governamental
que preveja exportagdo compulséria em
caso de producido excedente.

Grande consumo — A regido oes-
te do Parana € pontilhada de grandes
empresas, configurando-se como mai-
or polo consumidor de milho do Esta-
do. L4 estdo Sadia e Perdigdo, além de
outras seis grandes cooperativas, entre
elas a Cooperativa Agricola Consolata
(Copacol), de Cafelandia. A estiagem
pegou a instituicdo no contrapé, em ple-
no processo de expansao de sua unida-
de fabril. Com a ampliacdo da capaci-
dade instalada, que iniciou ha dois anos
e foi acompanhada de investimentos, a
planta da Copacol serd instrumentali-
zada para abater 200 mil aves por dia,
j4 em agosto. Atualmente sao abatidas

BRASIL: BALANCO DE OFERTA E DEMANDA DE MILHO
(em mil toneladas)

Safra Producao Importagao
1996/1997 36.166,00 500,00
1997/1998 30.187,80 1.675,00
1998/1999 32.393,40 900,00
1999/2000 31.640,80 1.769,80
2000/2001 41.536,20 625,00
2001/2002 37.906,60* 600,00

* Elaboragéo: Conab, 20/02/2002.
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150 mil aves/dia e o consumo mensal
de milho é de 12,5 mil toneladas. “Ire-
mos concluir o projeto, independente do
aumento do preco do grdo”, assegura o
gerente comercial de carnes, Helio
Schorr.

De acordo com Schorr, além do cus-
to de producdo estar em elevacdo, a
época culmina com uma superoferta de
carne de frango no mercado, que ji pro-
vocou desde janeiro um queda de 11%
nos precos em Santa Catarina, um mer-
cado referencial. Ou seja, num momen-
to em que todos estdo pensando em di-
minuir os alojamentos, a cooperativa
cumpre um caminho inverso. Por todas
essas varidveis, a Copacol, assim como
tantas empresas, estd esgrimindo com
outros agentes compradores para con-
seguir milho, tendo um cuidado redo-
brado para manter estoques estratégi-
cos. Hoje a cooperativa paranaense tra-
balha com disponibilidade de milho
para trés meses e meio — de 37,5 mil
toneladas, exatamente o que ela dispu-

Para Laucidio Coelho Neto, produtor no Mato Grosso, o cereal representa 1/3 do faturamento

Ly

nha de passagem, ainda da safra anteri-
or. Com uma quebra estimada entre
50% e 60% nas lavouras dos coopera-
dos, conforme o operador de mercado
responsdvel pela compra do milho,
Domicio Zaboti, o suprimento estd ga-
rantido até o inicio de novembro e a
Copacol espera obter mais 30 mil tone-
ladas.

Santa Catarina, primeiro Estado na
produgdo de suinos e segundo em aves,
¢é um importador liquido de milho e vem
lutando pela minguada disponibilidade
do grio no Pafs. Segundo o Instituto de
Planejamento e Economia Agricola de
Santa Catarina (Icepa), esperava-se co-
lher 3,75 milhoes de toneladas de mi-
Iho na safrinha. A seca que acompanhou
todo o desenvolvimento veget‘ativo das
plantas levou a uma quebra estimada em
600 mil toneladas. Por outro lado, em-
baladas pelo excelente desempenho das
carnes de frango e suina no ano passa-
do, as empresas do ramo realizaram in-
vestimentos para aumentar pyodugao,
o que implicou em
aqumento no consu-
mo de milho. O Es-
tado terd que impor-

Suprimento Consumo  Exportagdo  Estoque Final tar 1,6 milhdo de to-
42.627,40 35.400,00 82,30 7.145,10 neladas em 2002, de
39.097,90 35.000,00 = 4.097 90 acordo com Simio
758180 35.000,00 ot Smiing Brugnago Neto, ana-

34.480,00 -t Jista do Icepa.
35.802,00 AR = 1.322.00 No Rio Grande
43.483,20 36.235,50 5.629,00 161870 do Sul, Estado res-
40.125,30 36.960.20 2,000 g : onsavel por 18% da
1.165,10 produgio nacional e
por 25% das expor-
T 3 e i ]
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tagdes de frango, pela Associagio Gat-
cha de Avicultura (Asgav) estima o dé-
ficit de milho entre 1 milhdo e 1,3 mi-
lhdo de toneladas. A falta do principal
insumo da racdo, que representa 21%
do preco do frango, € esperada no Es-
tado jd para o terceiro trimestre, de acor-
do com o presidente da Asgav, Paulo
Vellinho.

Temores — A grande preocupacio
para as cadeias dependentes do milho,
nesse momento, € saber qual serd o teto
da sua cotacdo até o final do ano, para
assim projetarem os custos de produ-
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cdo. Na avaliagao de Tsunechiro , do
IEA, o limite do prego interno vai ser
dado pelo produto importado. Isso € um
mau sinal, tendo em vista a recente ele-
vagdo da taxa de cambio. Celso Pessoa,
da corretora Granoeste, arrisca uma pro-
Jecdo de pregos do milho posto na in-
dustria entre R$ 16 e R$ 17.

No ano passado, no fechamento dos
contratos de exportagdo, ninguém po-
deria imaginar que a oferta seria tdo
baixa em 2002 , e foram exportadas 5,6
milhes de toneladas. Com esse volu-
me, o Brasil passou a ser o quarto mai-

Banco de Imagens/Pioneer Sementes

or exportador, ensaiando uma entrada
no rol dos grandes vendedores do ce-
real, ao lado dos Estados Unidos e Ar-
gentina.

Para este ano, o nimero projetado
para a remessa ao exterior era de 2 mi-
lhdes de toneladas, e jd estd sendo re-
visto devido aos precos mais remune-
radores no mercado interno. Muitos dos
agentes que recorreram as exportacoes
no ano passado para COnsegulr precos
mais vantajosos que 0s raquiticos ofe-
recidos no doméstico, hoje estf}o cor-
rendo atrds de milho para garantir esto-
ques antes de uma elevacao ainda mai-
or no segundo semestre. E o caso de
grandes indiistrias e cooperativas pro-
cessadoras de carne suina e frango. O
jogo foi invertido, e agora quem espe-
cula é quem tem o milho na méo, na
esperanga de conseguir pre¢os ainda
mais elevados.

Nio é dificil estimar os estragos para
as cadeias agroindustrials que depen-
dem basicamente do milho para a nu-
tricdo animal. Na av1cu1Fura1, 65% dos
custos com racdo sdo atribuidos ao mi-
lho, e na suinocultura ele representa
37,5% do custo total de producio.
Quando uma alta cotagdo afeta a renta-
bilidade das empresas, € te;ndo em Vvis-
ta a estrutura de oligopsonio caracteris-
fica ao sistema de integragdo, sobram
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ua produgao tem gua
C%Jaér:gg“aesdo r%undo inteiro fica de olho nela.

Com Calpar, vocé tem & certeza de ?:ftiir .
usando o que existé de mais puro € ado

em matéria de corretivo de solo. E essde éo
passo decisivo gue val fazer a sua producéao

ultrapassar fronteiras.
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efeitos para os consumidores ou para
os integrados.

Como a demanda interna por ambas
as carnes estd estagnada e repasses ao
produto final implicariam ainda em re-
ducdo de consumo, a falta do milho
‘respinga’ para os criadores. De acor-
do com um integrado de Santa Catari-
na que ndo quis identificar-se, atual-
mente sdo gastos R$ 130 para deixar o

suino pronto para o abate. Ja o frigori-
fico paga RS 110. “Enquanto tivermos
20 reais de prejuizo por animal, a pro-
ducgdo caird vertiginosamente”, arrisca
o produtor. O analista de mercado do
Icepa de Santa Catarina, Jurandir Soa-
res Machado, € bastante pessimista em
relacdo ao futuro dos criadores do Es-
tado responsavel por 30% da producdo
nacional de carne suina e primeiro no

regra vale para qualquer cultura:
uanto mais o periodo ideal de plan-

tio € ultrapassado, maiores as chances
de perda na produtividade e rendimento
na lavoura. A safrinha de milho, forma
encontrada para diminuir o perfodo de
ociosidade da terra e alargar os ganhos
dos agricultores, desafia essa norma
agrondmica porque ultrapassa bastante
0 momento ideal de colocagdo das semen-
tes no solo. Com o passar do tempo, des-
cobriu-se que até mesmo esse periodo va-
ria de Estado para Estado e de regido
para regido. “No norte do Maro_(?ross?,
por exemplo, antes do Natal jd estdo
plantando, ao passo que, até abril, as
operacoes ainda estao sendo realizadas
no Parand”, afirma o diretor geral fia
Agromen Sementes, com sede em Orldn-
dia/SP. Francisco Salles de Abreu Sam-
paio (na foto). :
Néo ¢ por menos que foram C{'radc_zs
| tecnologias especificas para a realizagao
da safrinha de milho, .Tendq em vista este
componente de risco tdao u?fpormnte. A
regra niimero um para _reahzar uma bqa
colheita é: quanto Mats cedo o plantio
for concluido, maior a p_robab.:hdade de
uma boa colheita. “Obrigatoriamente, o
milho deveria ser plantado apos & colhei-
ta de soja precoce”, diz 0 agronom; e
gerente nacional de tecnologia e proau-
] 1o da Pioneer Sementes, Cldudio Peixo-

| to. ]
‘ O maioria das frustracoes na _Safr:a’
secunddria tem origen e uma logica ja
tradicional na cadeia do mrfho;' a deci-
sdo de plantio da scg?{n{:q nao é direcio-
nada com base em Critémo 1ecnioo, mfi.s
sim mercadoldgico. Em VeZ de conduzi-
rem a lavoura obedecendo a um pianeJ}a-
mento de rotagdo de culturas, U'?'uje de_
varia & maximizagdo da pr'ot-ium idade,
os agricultores decidem apo:s’mr“rg) ;?;:
lho, por for¢a do pres@ atrativo. o ([“_ .
nejamento da saﬁ-mhq dev)e -L_(ZH:' E,wn_
partir do plantio da s0j¢ den ;a a? Lig
selha Peixoto. Francisco aul; i ,”m
Agromen, vai mais [ongeé defenda f” 0q

' empo de plantio na

Minimizando riscos

safra de verdo deve ser observada para
ganhar de trés a quatro dias no come¢o
da realizacdo da safrinha. “Um dia faz
muita diferenca”, garante Sampaio.

As variedades a serem usadas sdo um
componente importante do rendimento fi-
nal da lavoura. Na safra de verdo a épo-
ca de plantio coincide com uma tempe-
ratura mais amena e, a medida que o de-
senvolvimento vegetativo avanga, a tem-
peratura vai subindo. Jd no caso da se-
gunda safra a situagdo é inversa, por isso
€ fundamental a escolha de hibridos to-
lerantes ao estresse climdtico. Como a
disponibilidade de dgua é reduzida no
inicio da realiza¢do da safrinha, € tam-
bém recomendcdvel diminuir pelo menos
10% da populagio de plantas.

O uso de tecnologia de adubagdo
pode ser feito com a aplicagio de nitro-
génio para acelerar o crescimento da
planta, tornando-a mais resistente caso
as condi¢des climdticas piorem. Jd 0 po-
tdssio pode ser aproveitado da lavourd
anterior. Por fim, um principio nada ci-
entifico — mas recomenddvel — € a fé.
“Tem que rezar muito”, brinca Sampaio.
Caso os fatores cartesianos e religiosos
se harmonizem, serd possivel colher de

90 a 100 sacas.
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ranking do Pais. “Pode ocorrer quebra-
deira”, prevé o pesquisador. “Isto im-
plicara em diminuicdo do nimero de
produtores e concentragdo da produ-
cdo”.

A julgar pelo desempenho positivo
do balango das principais empresas do
ramo (Seara Perdigio e Sadia) no pri-
meiro trimestre, divulgado em maio, a
crise do milho ainda ndo chegou a esta
esfera. Na avaliagio de Paula Batista,
da FNP, o motivo € que as industrias
“estdo estocadas”. Ao contririo da es-
tratégia que recomenda uma disponibi-
lidade de milho ajustada & demanda,
essas companhias parecem ter aprendi-
do uma licdo importante: em anos de
oferta rala, o melhor é fazer grandes
aquisi¢des, como forma de amortecer a
elevagio dos custos.

A organizacdo da cadeia do milho
para dar fim as malucas oscilagdes de
oferta e de pregos parece intangivel no
momento. Acredita-se que esse vai-e-
vem da produgdo s6 terminard quando
for alcangada a estabilidade dos pregos
nos anos em que existe maior oferta do
cereal. O assessor Silvio Farnesi, da Se-
cretaria de Politica Agricola, defende
que a industria poderia utilizar contra-
tos de compra antecipada para garantir
alguma seguranga ao produtor, muitas
vezes tentado a abandonar a cultura pe-
las baixas remuneragdes. “Essa seria
uma estratégia mais duradoura para o
mercado do milho”, opina Farnesi. O
vice-presidente da Coopercentral Au-
rora, José Zeferino Pedrozo, concorda.
Para ele, as industrias deveriam sinali-
zar com antecedéncia de um ano o pre-
co-base que pagardo ao produtor no ano
seguinte. “Se o mercado praticar preco
maior, fica valendo, e se for inferior,
mantém-se 0 preco base”, analisa Pe-
drozo. “Isso permitiria reduzir o nivel
de inseguranga e estimular o produtor
a aumentar a oferta de milho.”

Qutros apontam como alternativa a
estruturagdo e fortalecimento do merca-
do futuro de milho com suficientes
players e volumes de ambos os lados. J4
para o presidente da Associagio Paulis-
ta de Avicultura (APA), Célio Terra, se-
ria preciso regular o comércio exterior.
“Nzo podemos deixar exportar milho li-
vremente”, diz, taxativo. Seja como for,
a atual organizacdo da producio de mi-
Iho mostra uma fragilidade incompati-
vel as aspiracoes de grandeza da induis-

'\ tria processadora de proteina animal. M
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SATELITE anfecipa

produtividade da cana

Imagens digitais

possibilitam ao

canavicultor prever com

precisdo o rendimento

da producdo, mostrando a

variacdo da biomassa no

interior dos talhoes

José Renato de Almeida Prado

s satélites espaciais, largamen-

te utilizados em telefonia mo-

vel, televisdo e previsao do tem-
po, passaram em definitivo a fazer parte
do dia-a-dia do campo. Com o surgimen-
to da chamada "agricultura de precisao”
—expressao que designa uma série de pro-
cedimentos para aumentar a eficiéncia no
gerenciamento da agricultura, uma nova
tecnologia acabou por chegar ao sistema
de producdo de cana-de-acicar. Imagens
digitais captadas por sensores instalados
em satélites e avides permitem prever,
com bastante antecedéncia, a tonelagem
da produgdo de cana, facilitando as esti-
mativas de safras agricolas.

A nova metodologia foi desenvolvi-
da pelos pesquisadores do Grupo de Es-
tudos em Geoprocessamento (GEO) da
Faculdade de Engenharia Agricola da
Universidade Estadual de Campinas (Uni-
camp). O grupo conseguiu o fato inédito
de usar as imagens de satélite para calcu-
lar a variabilidade da biomassa na cultu-
ra da cana. A técnica, conhecida como
"processamento de imagens de satélite
para auxilio a estimativa de cana-de-agi-
| car", estd em fase de patenteamento pela
Universidade.

Segundo o professor e coordenador
dos pesquisadores do GEQO, Jansle Viei-

' ra Rocha (na foto, demonstrando um dos |
| imagens e obter dados sobre a producéo

aparelhos), o projeto teve inicio em agos-

to de 1999 e o objetivo era verificar o po-
tencial do uso de sensoriamento remoto
orbital (imagens de satélite) e nao orbital
(radiometria de campo e imagens aéreas)
no mapeamento da variabilidade espaci-
al da produtividade da cana-de-acticar. A
aplicacdo seria para agricultura de preci-
s3o, uma vez que, conforme o pesquisa-
dor, ainda ndo existem sensores para ma-
peamento de produtividade para as colhe-
doras de cana. “Os resultados parciais, no
entanto, indicaram um grande potencial
no auxilio ao processo de estimativa de
producdo de talhdes nas usinas”, diz.
Rocha explica que a metodologia con-
siste em coletar imagens de satélite e de
videografia multiespectral — por meio de
uma cimera colocada em avifio ou heli-
coptero —e processa-las digitalmente para
mostrar as variacdes da produg@o de bio-
massa nas dreas plantadas. Determinadas
faixas do espectro eletromagnético, refle-
tidas pela cultura e registradas nas ima-
gens, fornecem informacdes sobre o vi-
gor da plantacdo. “Algoritmos matemdti-
cos sao utilizados para processar essas

da biomassa", completa.

Esse procedimento pode auxiliar bas-
tante o trabalho dos canavicultores. As
estimativas de producdio em usinas sio
normalmente feitas por técnicos que ob-
servam os talhdes em um determinado es-
tagio de desenvolvimento. “Acontece que
essa avaliacio ¢ feita ao redor da drea,
nao sendo observadas eventuais variacdes
na quantidade de biomassa no interior dos
talhdes, o que se constitui na maior fonte
de erros de estimativa”, avalia o profes-
sor. As técnicas desenvolvidas proporci-
onam mapas que mostram a varia¢io de
biomassa no interior dos talhoes, direcio-
nando a observacdo dos técnicos e dimi-
nuindo erros.

As imagens podem revelar também,
pela variacio de cores, eventuais proble-
mas que possam estar ocorrendo em de-
terminado talhfo. Uma drea infestada com
ervas daninhas, comprometida por bra-
quidria, colonido ou mamona, por exem-
plo, serd evidenciada na videografia mul-
tiespectral. Da mesma forma, ¢ possivel
detectar dreas que apresentarem proble-
mas com pragas de solo (como o nema-
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Mercedes-Benz, uma marca registrada do Grupo DaimlerChrysler.

» O novo Sprinter CDI é um
vefculo a frente de seu tempo. Com
a tecnologia “Common Rail Direct
Injection” - CDI dos novos motores
eletronicos Mercedes-Benz, oferece
ainda mais versatilidade e facili-
dade de condugao no intenso
transito urbano.

» Sdo muitas novidades por dentro,
Como 0 novo painel com alavanca
de cambio integrada e o interior
semelhante ao de um automavel,
que trazem maior conforto para
seus ocupantes. E por fora também,
como a frente totalmente nova, que
dd ao veiculo mais aerodindmica

E hora do novo Sprinter CDI.

e um design muito arrojado.

» Disponivel nas versdes de 109
cv e 129 cv, oferece 13 diferentes
opgoes de Van e Furgdo, todas
com grande seguranga, conforto e
economia. Escolha a sua.

» I hora de mudar. £ hora do
novo Sprinter CDIL.

Para mais informagies, visite o site www.mercedes-henz.com.br ou ligue 0800 90 90 90, Os vefculos Mercedes-Benz estdo em conformidade com o Proconve
- Programa de Controle de Poluigio do Ar por Vefculos Automotores. Algumas imagens sio meramente ilustrativas.
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téide), bem como trechos atacados por
formigas. De posse dos dados que mos-
trem que hd algum problema, caberd en-
tdo ao avaliador verificar exatamente o
que é.

Satélite — O projeto foi financiado
pela Fundacdo de Amparo a Pesquisa do
Estado de Sdo Paulo (Fapesp), que inves-
tiu R$ 83.339,61 mais US$ 13.837 em
equipamentos importados. Contou tam-
bém com a parceria de dois pesquisado-
res do Centro de Ensino e Pesquisas em
Agricultura da Unicamp (Cepagri), Ru-
bens Augusto Camargo Lamparelli e Ju-
randir Zullo Jinior.

Alguns resultados foram apresenta-
dos em novembro de 2001 no congresso
Third International Conference Geospa-
tial Information in Agriculture and Fo-
restry, na cidade norte-amerciana de Den-
ver, evento organizado pela Veridian In-
ternational com apoio da NASA e USDA.
Na ocasiao, o projeto recebeu o prémio
de melhor trabalho no segmento Local to
Regional Crop Yield Assessment, compe-
tindo com mais de 150 trabalhos dos Es-

| tados Unidos e Canada.

O satélite utilizado pelo sistema, se-
gundo Jansle Vieira Rocha, € o norte-ame-
ricano Landsat. O GEO da Unicamp tem
um calenddrio da trajetéria do satélite, que
passa por determinado local a cada 16
dias. “Sé temos de saber em que dia ele
passa naquela Orbita, na posicdo em que

| se encontra, por exemplo, a drea de uma

usina”, comenta. No mesmo dia e hora-

| rio em que o satélite passa pela regido

onde a equipe estd trabalhando, também
¢ feito sobrevdo com avido e coletados
dados no campo, para complementar os
levantamentos.

O preco do servico estd diretamente
relacionado & quantidade de imagens que
serdo necessdrias para que as avaliagdes
possam ser realizadas. “Cada imagem do

| Landsat pega uma era de 185 por 185 qui-

Area do tridngulo depois de processada com

dgoritmos matemadaticos, indicando dreas de
Wnaior e menor quantidade de biomassa

5
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Imagem de satélite cobrindo uma extensa
superficie, inclusive a drea de estudos

(triangulo amarelo)

16metros, mas pode acontecer de uma usi-
na estar numa interse¢ao de quatro ima-
gens, entdo o custo varia muito”, diz Ro-
cha. “Nos testes que fizemos, cortamos
até pela metade os erros de estimativas,
usando mapas processados a partir das
imagens”.

Aprimoramento — Um teste preli-
minar feito na Usina Sao Jodo Agticar e
Alcool, de Araras/SP (que deu apoio de
campo ao projeto), revelou que, com o
auxilio das imagens de satélite, os erros
de avaliacio de biomassa em uma deter-
minada drea cairam de 15% para 2%. O
resultado mostra que a nova metodologia
pode ser uma grande ferramenta auxiliar
nas estimativas e previsdes de safras das
inddstrias sucroalcooleiras.

A producio de cana da Usina S&o
Jodo foi de quase trés milhdes de tonela-
das na safra 2000/2001. Um erro de 15%
nesse total, embora muito dificil de ocor-
rer, corresponderia a 450 mil toneladas.
E desacertos nas previsdes sempre trazem
prejuizos. Para o agrénomo Jodo Martins,
gerente da divis@o agricola da Usina, a
nova tecnologia € um auxiliar importante
nas avaliacdes de safra. “Mas é uma fer-
ramenta que considero ainda ndo total-
mente desenvolvida”, opina. Ele enfatiza
que o erro de 15% antes mencionado res-
tringe-se a uma drea especifica e jamais
se poderia imaginar que fosse estendido
a toda a produgio da unidade industrial.
“A média normal de erro em avaliacao
de produtividade em uma usina dificil-
mente € maior que 5%, declara. “H4 ca-
sos em que essa porcentagem pode ser
maior: ora se erra para mais em uma area,
ora para menos em outro local, e uma
coisa anula a outra”.

Conforme Martins, quando os super-
visores avaliam um canavial, levam em
conta uma série de fatores, tais como o
histérico do tipo do solo, variedade plan-
tada, época em que foi colhida e quanto
produziu no ano anterior. “Quando vamos
fazer estimativas de campo, € um valor
atribuido mas fundamentado em diversas

andlises e, por isso, 0s erros sdo peque-
nos”, considera. Segundo o agrénomo,
como complementacdo, 0 processamen-
to de imagens de satélite para auxilio 2
estimativa de cana vai ser importante.
“Mas tem que continuar em processo de
desenvolvimento™.

Como o processamento se baseia, em
parte, na variagio de cores, ainda falta ao
método melhor definicio, especialmente
pela complexidade da cultura da cana-de-
acicar. “Normalmente uma usina planta
perto de 15 variedades, a cana-planta tem
uma cor e o canavial de soqueira tem ou-
tra, se ele tombar por motivo de vento ou
chuva vai apresentar outro reflexo na cor,
e se foi aplicado maturador, também terd
outra coloragdo. Entdo, acho que ainda é
preciso uma série de avaliagdes e traba-
lhos de campo para checar melhor", opi-
na. "E um trabalho que estd no comego,
mas falta muita coisa ainda”.

Despertando interesse — Para Jansle
Rocha, coordenador do Grupo de Estu-
dos em Geoprocessamento da Unicamp,
a metodologia vem sendo utilizada na
Usina Sdo Jodo, de Araras/SP, com bons
resultados. Tanto € que jd vem chamando
a atenc@o de outras empresas do setor,
como o Grupo Cosan — maior grupo in-
dividual do setor sucroalcooleiro, forma-
do por dez usinas e um terminal portud-
rio. Segundo ele, o grupo esta iniciando
com o GEO da Unicamp um projeto com
duragdo de um ano, para utilizar imagens
de satélite como auxilio & estimativa de
producdo em trés de suas unidades indus-
triais, situadas nas regides de Sdo Carlos,
Piracicaba e Ourinhos, todas no interior
de Sao Paulo.

As pesquisas ndo param por af. Numa
préxima etapa, 0 GEO estara trabalhan-
do com estimativas para todo o Estado
de Sdo Paulo, na geracdo de estatisti-
cas de cana-de-agicar. o coordenador
prevé que, com o langamento de outros
satélites nos proximos anos (inclusive
um brasileiro que deve ser langado em
2003), a cobertura serd mais eficiente.
“Em vez de 16 dias, vai chegar uma
hora em que vamos ter imagens quase
que didrias”, entusiasma-se Rocha.
Além dessas perspectivas, o interesse
no monitoramento ji ndo se restringe
as usinas do setor. “Tradings que com-
pram agticar das usinas estdo querendo
que monitoremos as plantagdes, para sa-
ber se a estimativa que as empresas es-
tdo passando para eles estd sujeita a er-
ros ou nao”. M
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Cargill Fertilizantes.
Nova marca, novo endereco e novos telefones.

A CARGILL FERTILIZANTES estd em um novo tempo,um

tempo de boas mudangas. Nas pessoas, no conceito e na forma
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eficientes para vocé.




“puiverizaoones
INOVACOES
TECNOLOGICAS na
aplicacdo de
defensivos

Equipamentos oferecem técnicas

avangadas como os aditivos de calda, pontas

antideriva, assisténcia de ar, pulverizacdo eletrostdtica,

injecdo de defensivos e aplicacdo localizada

Ulisses Rocha Antuniassi — agrénomo do Departamento de Engenharia Rural da FCA/Unesp

. aplicacdo de defensivos corres-
ponde a uma das parcelas de

aior importancia no custo de pro-
ducio agricola, em especial no sistema de
plantio direto, onde somente a aplicagao
de herbicidas pode representar cerca de
30% dos gastos com implantac@o das cul-
turas. Em termos bésicos, o sucesso da
aplicacdo e o resultado do controle estao
diretamente ligados a correta selecdo das
pontas de pulverizacdo, volume de calda
e velocidade de trabalho, parametros que
também devem ser adequados as reco-
mendacdes agrondmicas de cada defen-
sivo utilizado.

A evolucio e popularizacio do PD, a
busca por menores custos e maior efici-
éncia e a reduc@o do impacto ambiental
¢m mudado o perfil tecnolégico da apli-
cagio de defensivos no Brasil. Em con-
traste com os padroes de alto volume de
calda e baixa tecnologia empregada nos
equipamentos de aplicacdo utilizados nas
décadas passadas, atualmente os agricul-
tores dispoem de técnicas avangadas
como os aditivos de calda, pontas antide-

riva, assisténcia de ar, pulverizagio ele-
(rostatica, injecdo de defensivos e aplica-
¢ao localizada (agricultura de precisao),
entre outros. Citando alguns exemplos
desta evolucdo, resultados de pesquisas
indicam que, para o controle de plantas
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daninhas em plantio direto, o volume
médio de calda utilizado hoje pelos pro-
dutores de soja no Pais € de 120 litros
por hectare, sendo que em algumas regi-
Oes este valor vem sendo constantemente
reduzido. Esta tendéncia mostra a preo-
cupacdo dos agricultores e técnicos bra-
sileiros com a constante melhoria da qua-
lidade e eficiéncia do tratamento fitossa-
nitario.

Aditivos de calda — O uso de aditi-
vos de calda tem se tornado muito popu-
lar, apesar do conhecimento pouco difun-
dido sobre a real fun¢io de cada tipo de
substincia. Entre os principais aditivos
utilizados atualmente, de acordo com al-
gumas das fungoes esperadas, destacam-
se:

® Gleos (vegetal e mineral): dimi-
nuicio de evaporagio e facilidade de pe-
netracao;

@ uréia: absorcio;

® sulfato de amonio: adequagio do
pH:
@ espalhantes: aumento da drea de
contato;

® adesionantes: aumento da adesiio
| das moléculas as plantas;

® quelatizantes: redugio da reativi-
dade de ions, facilitando a aplicacdo con-
| junta de adubos foliares e/ou uso de dgua
dura;

® dispersantes: reducio da decan-
tacdo;

® umectantes: redugiio da evapora-
cio;

® cmulsificantes: facilitacdo da mis-
tura;

® redutores de deriva: alguns espes-
santes possibilitam diminui¢io da for-
macdo de gotas muito pequenas.

De maneira simplificada, os surfactan-
tes podem atuar no espalhamento da cal-
da, na expulsdo da camada de ar formada
em funcfo da pilosidade das folhas e na
penetragdo de moléculas. Grande parte dos
problemas relacionados a utilizagio de
aditivos de calda vem do desconhecimen-
to da acdo e das implicacdes da utiliza-
¢do. Como exemplo, o processo de for-
magcio de gotas a partir de bicos hidrauli-
cos pode ser significativamente alterado
pela modificagdo de caracteristicas fisi-
cas da calda, principalmente pelo uso de
certas formulages e adicdo de surfactan-
tes. Assim, fatores basicos como tama-
nho e espectro de gotas podem ser altera-
dos de maneira mais significativa por va-
riagbes na calda do que a prépria troca
das pontas de pulverizagio. Por este mo-
tivo, o uso de aditivos de calda deve ser
precedido de um rigoroso estudo das re-
ais necessidades e conseqiiéncias do sis-
tema de aplicagio, visando maximizar 0s
efeitos benéficos desta tecnologia.

Sistemas — Diversas técnicas vém
sendo desenvolvidas com o objetivo de
melhorar o desempenho dos sistemas de
pulverizacdo no que se refere a redugao
de perdas e melhoria de cobertura e de-
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posicdo. Hoje hd grande destaque para a
utilizagio de pontas especiais que produ-
zem gotas com menor risco de deriva,
assim como € crescente o interesse pela
utilizacdo de sistemas com assisténcia de
ar e pulverizacio eletrostitica.

Um dos grandes sucessos no atual
mercado de produtos para pulverizacdo é
a ponta de inducfo de ar. Dados coleta-
dos na safra 2000/2001 mostram que,
apesar de estar a pouco tempo no merca-
do, ela ja é utilizada em algumas aplica-
coes por 35% dos produtores brasileiros,
sendo que no Rio Grande do Sul este per-
centual chega a 70%. Utilizando o prin-
cipio de Ventury, as pontas deste tipo
possuem orificios laterais por onde o ar €
succionado pela prdpria passagem do li-
quido. Em funcdo do formato interno da
ponta, ar e liquido se misturam e as gotas
formadas sdo arremessadas contendo in-
clusdes (bolhas) de ar.

Pesquisas mostram que estas gotas
sdo maiores que as produzidas pelas
pontas convencionais equivalentes, re-
duzindo o risco de deriva. Entretanto, o
comportamento do spray no impacto
com o alvo pode resultar em cobertura
semelhante a das gotas menores geradas
por pontas convencionais, justamente
em funcdo do efeito das inclusdes de ar.
De maneira geral, sabe-se que a quanti-
dade de ar nas bolhas dentro das gotas
influenciam a dinimica do spray no tra-
jeto entre a ponta e o alvo e na deposi-
¢do. Apesar de algumas pesquisas terem
comprovado a eficicia das pontas de in-
ducao de ar na redugio da deriva, pouco
se conhece sobre os aspectos relativos a
interacio das gotas formadas com os al-
vos e, principalmente, ainda ndo existem
metodologias amplamente consolidadas
para a determinagdo da quantidade de ar
incluido nas gotas geradas.

Na Inglaterra, o Silsoe Research Ins-
titute (SRI) tem atuado no desenvolvi-
mento de pesquisas para andlise destas
pontas. Em um trabalho conjunto com o
SRI, o pesquisador Francisco Faggion
(Unisc/RS, aluno de doutorado da FCA/
Unesp — Botucatu/SP) estd desenvolven-
do métodos para a quantificacdo do vo-
lume de ar contido nas gotas geradas por
pontas de indug@o de ar. Resultados pre-
liminares mostraram que pontas de in-
dugdo de ar com mesma classificacdo,
oriundas de fabricantes diversos, podem
produzir gotas com volumes de ar inse-
rido bastante diferentes. Este fato certa-
mente influencia as caracteristicas rela-
cionadas ao controle da deriva e deposi-
¢éo nos alvos. Assim, de maneira sim-
plificada, isto mostra que pontas de in-
ducdo de ar de igual classificacdo, po-
rém vindas de fabricantes diferentes,
podem produzir resultados bastante dis-
tintos, mesmo se utilizadas condi¢oes se-
melhantes. Isso mostra que ainda ndo hd
uma classificaciio bem definida que pos-
sibilite uma comparacio padronizada de
pontas de inducdo de ar fornecidas por
fabricantes diferentes.

A utilizacio de assisténcia de ar em
barras de pulverizagdo pode aumentar ou
diminuir a deriva, assim como melhorar
ou ndo a deposi¢do e cobertura, depen-
dendo do estdgio de desenvolvimento da
cultura (quantidade de massa foliar), tipo
de planta e caracteristicas operacionais
(velocidade do fluxo de ar, tipo de ponta,
etc.). Diversos autores tém pesquisado
este sistema, mas ndo hd ainda uma defi-
ni¢iio precisa sobre o desempenho real da
assisténcia de ar para cada cultura, consi-
derados os diversos estdgios de desenvol-
vimento das plantas. Em geral, os resul-
tados tém mostrado que a assisténcia de
ar ajuda a reduzir a deriva em condicoes
climéticas desfavoraveis (excesso de ven-
to, por exemplo), além de melhorar a de-
posicdo nas partes inferiores de plantas
de maior porte. O sistema pode ainda aju-
dar a reduzir as perdas de calda por dep6-
sitos no solo no interior das culturas.

A exemplo do que ocorre nos siste-
mas de aplicacdo com assisténcia de ar, a
pulverizacdo eletrostética tem demonstra-
do bom potencial para a melhoria da qua-
lidade do tratamento fitossanitario. Uma
das grandes vantagens do sistema € a pos-
sibilidade de opera¢ao com volumes bai-
xos (40 litros por hectare ou menos, em
alguns casos), o que melhora sobretudo

aeficiéncia operacional. Alguns trabalhos
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mostram que ha melhoria na deposicdo
para plantas em estdgios iniciais de de-
senvolvimento. Entretanto, hé relatos de
dificuldade de penetracdo da calda em
culturas de plantas com grande massa de
folhas, como no caso do algoddo plena-
mente desenvolvido. Assim como no caso
da aplicacdo com assisténcia de ar, ainda
nao ha resultados de pesquisas com o en-
foque na interacdo de diversas condigoes
operacionais e condigdes de arquitetura
das plantas, consideradas as diferentes
culturas em todos os estdgios de desen-
volvimento.

Do ponto de vista pratico, o uso des-
tas tecnologias (pontas de indugdo de ar,
barras com assisténcia de ar e sistema ele-
trostatico) possibilitam aplicagdes com
menor risco de deriva, aumentando o in-
tervalo de tempo para as aplicagdes e re-
duzindo o impacto ambiental do tratamento
fitossanitdrio. Entretanto, apesar destas
t€cnicas estarem sendo amplamente difun-
didas, ainda existe grande caréncia de in-
f?”na&‘ﬁes de pesquisa sobre as implica-
¢oes de seu uso, em especial no que se
refere & interagio entre o estagio de de-
senvolvimento das plantas, tamanho e as

caracteristicas das gotas formadas_ eo
modo de acdo dos mecanismos de distri-
buico das gotas. .
Controladores eltﬁatt;omcos — 0
avanco do uso da eletr6nica na agricul-
tura tem sido rdpido. Os sistemas atuais
variam de dispositivos simples (como

alarmes eletr6nicos) até sistemas com-

plexos para automagdo e aplicagio lo-
calizada de insumos. Nos pulverizado-
res, 0S controladores CIEEI’OHICOS rec_ebem
i ,rocessam informag0es operacionais
(Cgmo volume de calda desejado, vazio
ol velocidade e largura da barra) e
alty s 1 corregdes na vazdo em fungio
realiza Ses nas demais varidveis, pro-
de alterag anter estiavel o volume de cal-
curandoltf;m& Os sistemas para aplica-
da reslld ses varidveis surgiram com a
ao de_ Oda aoricultura de precisdo.
evolu&;‘agntroladores eletronicos sao pro-
Os cfos neste caso, para varar dosE:s
gramados. com estratégias de aplicagio
de agordO o definidas, as quais podem
s em informagoes georreferen-
ser paseada variabilidade dos alvos da
ciadas sobre & manchas de plantas dani-

Qualidade de geragdo das gotas ¢ importante
para a cobertura do alvo

das com auxilio de GPS para a elabora-
cdo de mapas eletronicos de sua presen-
¢ano campo. Existem ainda sistemas para
a detecco de alvos e controle da aplica-
¢d0 em uma tnica operacio (controle em
tempo real ou on-line), na qual sensores
identificam a variabilidade dos alvos e co-
mandam a alteraciio das doses enquanto
o pulverizador se desloca pelo campo.
Qutra aplicacdo da eletrénica nos pul-
verizadores corresponde aos sistemas de
injecdo de defensivos. O principio bési-

icacdo. ser localiza-
aplic Qor exemplo, podem aliza
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co estd relacionado ao armazenamento do
defensivo e do diluente em recipientes se-
parados, realizando-se a mistura somen-
te no momento da aplicaco através da
injecdo do defensivo na tubulacdo que
leva a calda & barra ou bicos. Nestes equi-
pamentos, a definicdo da quantidade de
defensivo aplicado é realizada através do
controle do fluxo das bombas de inje-
¢do, levando em consideragdo fatores
como velocidade de deslocamento, lar-
gura das barras ativas, volume de calda
aplicada e dose desejada. Além de pos-
sibilitar a aplicacdo com doses varidveis,
o uso de sistemas de inje¢ao permite a
aplicacio simultdnea de mais de um de-
fensivo sem que haja a necessidade de
misturas no tanque. Outro ponto impor-
tante se refere & seguranga ambiental. A
eliminacfo ou simplificagdo das opera-
¢oes de preparo da calda, lavagem e des-
contaminagio do tanque reduz conside-
ravelmente os riscos de contaminago do
operador e do préprio ambiente.
Inspeciio periddica — Em busca da
otimizagdo do uso de defensivos e da re-
ducfo do impacto ambiental das ativida-
des agricolas, mais de 25 paises em todo

Mapa georreferenciado da infestacio por
plantas daninhas (porcentagem de cobertura

do solo) em uma drea de 4 hectares

o mundo vém realizando inspecdes peri-
6dicas em pulverizadores. No Brasil, este
conceito poderia nortear pesquisas e in-
vestimentos em orientagio de uso e ma-
nutencdo, além de favorecer a reducido
de danos ao ambiente. Seguindo esta pre-
missa, em 1998 surgiu o projeto Inspe-
¢ao Periddica de Pulverizadores (IPP),
cujos objetivos sfo avaliar o estado dos
pulverizadores agricolas e implantar um
projeto-piloto de inspecio periddica no
Pais. O projeto foi implantado junto ao
Nicleo de Ensaio de Maquinas e Pneus
Agricolas da FCA/Unesp (NEMPA) atra-
vés de financiamento da Fapesp. A es-
trutura para inspecdes foi estabelecida a
partir de uma unidade mével, a qual trans-

Divulgagdo

porta até as propriedades rurais os equi-
pamentos usados nas avaliagGes.

Em 2001 foram inspecionados 82 pul-
verizadores nos Estados de Sao Paulo e
Parand. Resultado: 100% das méquinas
apresentaram algum tipo de falha e seri-
am reprovadas se a inspeco fosse oficial
e obrigatoria. Para se ter uma idéia da gra-
vidade dos problemas, podem ser citados
os seguintes dados: 54,9% dos pulveri-
zadores apresentaram vazamentos; 92,3%
possuiam problemas relacionados ao ma-
ndmetro; falhas em pontas de pulveriza-
¢éo ocorreram em 80,5% das mAaquinas
e, em cerca de 80% dos casos, foram cons-
tatados erros na taxa de aplicacdo ou na
dosagem dos produtos. Este quadro indi-
ca a necessidade de aplicacfo de técnicas
de melhor uso e manuten¢io dos pulveri-
zadores e justifica um programa de inspe-
¢Oes periddicas no Brasil.

Em termos gerais, apesar de todo o
avanco tecnoldgico dos dltimos anos, a
aplicacdo de defensivos ainda necessi-
ta de muito apoio técnico no Pafs, pois
a situagdo dos pulverizadores e opera-
dores no campo estd longe de ser con-
siderada ideal. H
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Uso racional da
agua VALE OURO

na lavoura

O Brasil concentra 13% de todo o volume de

dgua doce do planeta. Mas essa condicdo ndo diferencia

o Pais quando o assunto em pauta é a necessidade de

gerenciamento dos recursos hidricos

Luciana Radicione

necessidade de manter a boa per-

formance do agronegdcio na ba-

anca comercial brasileira depen-
de fundamentalmente da continuidade e
expansdo das técnicas de irrigag@o. O uso
racional, no entanto, é que vai fazer a
diferenca tanto no contexto econdmico
quanto no aspecto ambiental.

Quase 70% da dgua disponivel no
Brasil estd concentrada na Regido Nor-
te; o Centro-Oeste detém 15%; Sul e
Sudeste 12,3% e Nordeste 2,7%. Essa
diferenca na distribui¢do ndo € a princ’i-
pal causa da escassez de dgua no Pais,
mas sim o0 mau gerenciamento dos re-
cursos hidricos. A drea irrigada no Bra-
sil (cerca de 2,95 milhdes de hectares)
corresponde a apenas 5% do total culti-
vado. Ao mesmo tempo, ela é responsa-
vel por 35% de toda a produg@o agrico-
la nacional, que neste ano deve superar
as 100 milhdes de toneladas. No mun-
do, segundo dados da Orggnizagéq das
Nagdes Unidas (ONU), a irrigagao € uti-
lizada em 15% de toda a drea cultivada.
Este montante responde por 40% da pro-
dugdo agricola mundial. .

Segundo um estudo da Companhia
Energética de Minas Gerais (Cemig), se
a irrigacdio fosse utilizada de forma raci-
onal, o agricultor brasileiro economiza-
ria cerca de 20% da dgua e 30% da ener-
gia que consome. Desta tltima, 20% se-
ria reduzida se nido houvesse aplicacdo

desnecessdria da dgua e 10% se houves-

se redirecionamento e otimizacdo dos
equipamentos usados na irrigagdo. Hel-
vecio Saturnino, presidente da Associa-
cdo Brasileira de Irrigagdo e Drenagem
(ABID), afirma que atualmente a efici-
&ncia nacional de aplicacdo da irrigacéo
€ de 60%. Um desperdicio, se compara-
do ao objetivo do produtor ao utilizar a
técnica: maior produtividade, seguran-
¢a de producdo, antecipacdo de safras e
ganhos financeiros. “Para se ter uma
idéia, se este indice for elevado para 65%
representard uma economia da ordem de
dois bilhdes de metros cubicos”, calcu-
la. Este volume € suficiente para abaste-
cer uma cidade com a populag@o de Belo
Horizonte/MG, por exemplo.

A irrigagio no Brasil constitui hoje

TENDENQIAS PARA ECONOMIA
DE AGUA NO CAMPO

® Uso de métodos com maior eficién-
cia da agua como micro-aspersao;

@® Equipamentos para indicar o mo-
mento exato de inicio e término da irriga-
¢do, como sensores que medem a umi-
dade do solo (tensiémetros, TDR) e esta-
gGes metereoldgicas;

@ Utilizagao de aguas de esgoto do-
meéstico ou industrial, com prévio tratamen-
to para irrigacao;

® Uso de agua salgada para irrigagédo
(em fase de pesquisa): o procedimento
envolve extragdo do sal e desenvolvimen-
to de cultivares tolerantes a salinidade;

Fonte: Nilza Castro — IPH/UFRGS

um importante segmento da economia,
que movimenta milhdes de délares por
ano em investimentos piblicos e priva-
dos. SO que esse crescimento — em mé-
dia 4% ao ano — muitas vezes nio tem
sido acompanhado de planejamento e
avaliacdo da capacidade de suporte dos
mananciais. De acordo com Saturnino,
o uso racional da dgua na agricultura
traz como vantagens o aumento da ca-
pacidade competitiva pela maior pro-
dutividade, maior estabilidade e maior
concentragdo da produgdo, facilitando
a formacio de pélos de desenvolvimen-
to. Ele garante que a eficiéncia pode
estar presente em todos os métodos de
irrigagdo: basta haver competéncia téc-
nica para se desenvolver um bom ma-
nejo. “A eficiéncia certamente vai va-
riar, mas o produtor precisa medi-la a
partir da quantidade de produto colhi-
do por volume de dgua utilizado ou pelo
método simples de ver quanto deixou
de perder”, explica.

Na opinido de Tarlei Arriel Botrel,
professor associado do Departamento de
Engenharia Rural da Escola Superior de
Agricultura Luiz de Queiroz (Esalg/
USP), ndo existe nenhum sistema de ir-
rigacdo melhor do que o outro. “Exis-

| tem sim métodos recomendados para
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cada situacdo de solo, topografia e tipo
de cultura plantada”, explica. Entre mé-
todos mecanizados, o pivd central é o
sistema indicado para dreas onde ndo
haja obstrugfo fisica, acima de 50 hec-
tares e com plantas de porte nio muito
alto. “O ideal para a instalagio do pivd
sdo dreas proximas de 80 a 90 hectares”.
Segundo ele, o investimento por hectare
nio estd entre os maiores: US$ 1.500 o
hectare irrigado por pivé em 4area de 70
hectares, US$ 1.200 o hectare em 100
hectares e pode superar US$ 2 mil o hec-
tare em drea com 50 hectares. Isso mos-

h v g

Saturnino, da ABID: eficiéncia nacional
da aplicagao da irvigagao é de 60%

A Granja

tra que, quanto maior a area, mais viavel
economicamente o pivd. “Trata-se de um
método em perfeita sintonia com a cres-
cente exigéncia de uso racional da dgua,
mas ¢ sempre necessario atentar para os
aspectos da viabilidade técnica em cada
caso”, ressalta o Botrel. O uso do pivd
central estd mais desenvolvido no Cen-
tro-Oeste, Goids, Sdo Paulo e norte de
Minas Gerais.

O método por gotejamento tem como
principal caracteristica a economia de
dgua, pois € fornecido & planta somente
o volume de dgua exigido para suas ne-

Dividgagdo/Wilson Ribeiro

Botrel, da Esalg/USP: ndo existe nenhum

sistema melhor que o outro

cessidades. “O gotejamento ndo é indi-
ffado para culturas que cobrem toda a
drea, como soja € arroz, mas sim para
dreas com arbustos, como café e frutife-
ras, que necessitam de irrigagdo locali-
zada”, esclarece o professor da Esalg. O
custo de implantacao € mais caro que o
pivd, entre US$ 2 mil e US$ 4 mil por
hectare, pela exigéncia de tubulacdo em
toda a drea a ser irrigada. O gotejamen-
to é recomendado para solos onde a d4gua
€ escassa, como montanhas e topografi-
as desfavordveis. Botrel acredita na ex-
pansao do uso do sistema de gotejamen-
to no Brasil em funcdo da sua econo-
mia.

A irrigacdo por inundagdo exige,
além de abundincia de dgua, terrenos
planos e com baixa capacidade de infil-
tragdo. “O sistema tem 6tima adaptagao
i cultura do arroz no Rio Grande do Sul,
mas também é indicado as espécies fru-
tiferas”, garante. O que vai definir seu
uso, no entanto, é o nivel de tolerdncia
de cada cultura sob a dgua. Além do Sul,
que detém 30% da drea irrigada no Pais,
em funcio da lavoura orizicola, os siste-
mas por inundacéo s&o uti]jz_ados em S3o
Paulo, Goids e Minas Gerais.

De acordo com a professora de irri-
gacdo do Instituto de Pesquisas Hidrau-
licas (IPH) da Universidade Federal do
Rio Grande do Sul (UFRGS), Nilza
Maria dos Reis Castro, 0 método por
inundagdo continua € 0 que Mais gasta
dgua, com uma eficiéncia dAe 40% a 60%,
enquanto a modalidade pivo central apre-
sentauma eficiéncia de 75% a 85%, com
maiores perdas por evaporacdo, antes da
4gua chegar ao solo. Nilza aponta o me-
todo por gotejamento €omo O melhor no
que se refere ao uso 1;ac19nal, em que
apenas 5% da dgua nao ¢ aproveitada
pela cultura. Independente do tupo de sis-
tema a ser usado pelo produtor, o corre-
to em todos os casos ¢ fugir da chamada
"molhacio", quando a planta recebe dgua
na hora errada e em quantidade inade-
quada. “Para cada situagdo de solo, de-
clividade do terreno, clima, cultura e dis-
ponibilidade de 4gua, energia e mao-de-
obra, hd um sistema mais indicado”. De
acordo com a professora da UFRG% » 1O
uso racional os métodos mais economi-
cos sdo aqueles em que a maior parte da
4gua colocada na lavoura por me1o da
irrigacdo é armazenada no solo e apro-
veitada pela cultura, com a menor perda
possivel. “Essas perdas 0correm por eva-
poragio antes mesmo da chegada ao
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solo, por percolacdo quando € colocado
mais 4gua que a capacidade de armaze-
nagem do solo e por escoamento super-
ficial quando a taxa de irrigacdo € maior
que a taxa de infiltracdo do solo, provo-
cando inclusive a erosio”, explica.
Beneficios — Os produtores de Va-
linhos/SP, a 90 quilémetros da capital
paulista, j4 experimentaram os benefici-
os que um método eficiente de irrigacao
pode trazer para a atividade agricola. H4
cerca de trés anos eles trocaram os siste-
mas de inundacdo e aspersao convenci-
onal pelas vantagens da microaspersao.
De acordo com o presidente do Sindica-
to Rural de Valinhos, Odair do Nasci-
mento, com 0s métodos antigos era visi-
vel o desperdicio de dgua, sem contar a
erosdo, que atingiu parte das 420 pro-
priedades. “Com a microaspersio a irri-
gac@o € bem localizada, portanto gasta
menos dgua e aumenta a eficiéncia, além
de ndo provocar erosdo”, garante. Hoje
o sistema esta espalhado por 200 hecta-
res onde sdo cultivadas frutas e hortigran-
jeiros. A expectativa de Nascimento €
de que, em breve, a drea irrigada por mi-
croaspersdo chegue a 500 hectares. “Es-
tamos de olho no mercado. Se outro mé-
todo se apresentar mais eficiente para
nossas condigdes, vamos testi-lo”.
Tecnologia — Para o presidente da
Céimara Setorial dos Equipamentos de
Irrigagdo (CSEI) da Associacdo Brasi-
leira das Inddstrias de Maquinas (Abi-
maq) e executivo da Fockink, Nilson
Schemmer, além do aspecto do uso raci-
onal voltado a gestdo, o grande aliado
do produtor estd sendo a evolugdo da tec-
' nologia empregada na irrigacio. “Ela
‘ cresceu muito a partir dos anos 80, apre-
' sentando bons resultados na economia
| de 4gua e de energia”. Nos anos 80, por
| exemplo, eram utilizados em média 3,5
. CV por hectare. Hoje, varia entre 1,5 e
‘ 18,8 CV/ha, entre todos os sistemas. “No

| Schemmer, da CSEI: o grande aliado do

produtor estd sendo a evolugdo tecnoligica

4 b\

Irrigacao por inundagdao é uma realidade nas lavouras de arroz do Rio Grande do Sul

passado, os proprios sistemas por asper-
sdo eram de alta pressdo, ou seja, exigi-
am maior for¢a", afirma Schemmer.
"Agora os sistemas funcionam em bai-
Xa pressdo e resultam no uso mais racio-
nal da dgua e reduciio do consumo de
energia”.

Estacdes metereoldgicas e softwares
que abastecem o painel de informacges
dos pivos sfo a grande novidade das
empresas para os produtores que buscam
eficiéncia aliada & economia. A tecno-
logia, presente no mercado nacional hd
pouco mais de dois anos, permite que o
pivo s6 lance a ldmina d’dgua sob a cul-
tura conforme as informagdes recebidas.
“O pivd trabalha de acordo com a de-
manda por dgua da planta”, diz. O presi-
dente da CSEI acredita que esta tecno-
logia, que pode ser acoplada aos pivds,
cada vez mais deve fazer parte da de-
manda por novos equipamentos, e que
tecnologia e meio ambiente podem an-
dar juntos, aliados ao desenvolvimento
sécio-econdmico e preservacio dos re-
cursos hidricos. O custo, segundo ele,
passa despercebido pelo produtor se
comparado aos beneficios.

Aumentar o indice de eficiéncia do

A Granja
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pivd central no Brasil € um dos projetos
que vém sendo desenvolvidos pela Val-
mont. De acordo com o presidente da
empresa e vice-presidente da CSEI,
Bernhard Kiep, foi iniciada uma parce-
ria com empresas e universidades, com
o0 objetivo de melhorar a aplicacdo e uso
do pivé central no Brasil. “Sabemos que
cerca de 60% dos usudrios de pivd irri-
gam mais que o necessdrio, pela falta de
dados precisos sobre a necessidade de
dgua pela planta”, informa. Através da
parceria com a Universidade Federal de
Vigosa (UFV) e a Agrosystem, o produ-
tor pode ter dados detalhados de quan-
do e quanto irrigar. “Com isso o agricul-
tor consegue economizar 20% a 25% de
energia e dgua”, afirma Kiep. Orientar
os clientes sobre as vantagens da plan-
tacdo em circulo € outra preocupag@o.
“Estamos empenhados em ajudar, mos-
trando aos clientes os equipamentos no-
vOs com 0s emissores de dgua posicio-
nados para o cultivo em circulo”. A téc-
nica, difundida hd mais de dez anos em
culturas de soja, algodao e milho no Es-
tado do Texas (Estados Unidos), pode
economizar dgua e energia em até 35%,
conforme a cultura. No Brasil é mais uti-
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lizado para culturas perenes, como café,
laranja e lim3o. O plantio em circulo &
considerado normal em regides onde hd
escassez de 4gua. Outra iniciativa da Val-
mont ¢ o desenvolvimento de motores
menores que reduzam o consumo de
energia elétrica e de agua.

Cobran¢ca — A cobranca pelo uso
da dgua j4 € uma realidade no Brasil.
Cnada em 2001, a Agéncia Nacional
da Agua (ANA) é responsével pelo jul-
gamento das necessidades dos diversos
setores da economia, e acompanha a
formacgdo dos Comités de Bacias Hidro-
graficas, compostos por representan-
tes do governo, usudrios, industrias e
outros segmentos envolvidos. A Politi-
ca Nacional de Recursos Hidricos de-
termina que a forma e o projeto de co-
branca pelo uso da dgua vai variar de
acordo com a realidade de cada bacia.

Segundo o diretor da ANA, Bene-
dito Braga, quem ird decidir sobre a
cobranga da dgua sera um férum. “O
comité é quem vai indicar se ha con-
flito de uso da dgua dentro daquela
bacia e sinalizar com a necessidade
de pagamento”. Independente dos cri-
térios que serdo adotados para defi-
nir a cobrancga, ele garante que o va-

| lor ndo ird inviabilizar a atividade

agricola. Os recursos serdao adminis-
trados pelo proprio comité. De acor-
do com Braga, a criagio da Agéncia
mostra que o uso racional hoje € uma
tendéncia.

Para Nilson Schemmer, da CSEI, o
setor rural ndo deve ser visto como 0
tinico culpado pelo mau ge-
renciamento da d4gua no Bra-
sil. “Embora a agricultura seja
| responsdvel por 60% do con-
sumo de dgua, ndo podemos
esquecer os desperdicios ge-
rados por outros setores,
como a indiistria”. Schemmer
salienta que falta gestdo e pla-
nejamento do uso dos recur-
sos hidricos nas dreas rural e

A Granja
= ~AL

Regido Superficie ~ Aspersao
conv.

| Norte 82.330 3.250

| "iNordeste 166.719 177.070

% Sudeste 238.009  246.135

| su 1.103.755 57.295

59.630 41.756

1 Centro-Oeste
‘Ano 2000

\ —

Método de microaspersio é uma étima
opc¢do para a fruticultura

urbana do Pais. O desperdicio, segun-
do ele, tende a ser reduzido com a cri-
acdo da ANA, que visa 0 uso mais ra-
cional ao exigir maior responsabilida-
de de todos os segmentos produtivos.
No entanto, na opinido de Schemmer,
além do uso mais eficiente, os agri-
cultores precisam evoluir no modo de
encarar a irrigacdo. “E fundamental
que eles se preocupem em praticar
uma agricultura auto-sustentdvel que
preserve o meio ambiente”.

Para Helvecio Saturnino, presiden-
te da ABID, a tarefa dos comités serd
vialida somente se o setor produtivo ti-
ver voz ativa. Caso contririo, o traba-
lho ficard comprometido. “O que se

Pive Localizada Total
central (ha)
390 2.110 88.350 -
84.577 84.457 512.823 |
354.580 80.278 919.002 f
23.443 33.052 1.217.545 i
98.853 12.271 212.510 %,
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AREAS IRRIGADAS PELOS DIFERENTES METODOS* STE

0 golejamento fomece a planta somente o

volume de dgua exigido para suas necessidades

Braga, da ANA criacdo da agc ncia mostra
que o uso racional da d’gl’lﬂ ¢ uma tendéncia

pretende com a taxagio da dgua € mai-
or responsabilidade por parte dos que a
utilizam, por isso a cobranca deve ser
igual para todos”, afirma. Na visdo de
Saturnino, todos devem ter a consci-
éncia que a agua, como produto vital,
pode acabar se ndo for bem gerencia-
do. “Dentro deste aspecto, a irrigagao
deve ser sempre eficiente e ndo polui-
dora, pois tem grande forca sob os pon-
tos de vista econdmico, social e
ambiental”. H

Ijivufga;cio

Divulgagdo
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. olandés, ou ql{alquer nivel genético, ra
Nelore, guzera; cmestiga e até o chamado pe duro. do pais e, princi

Harolés, i h Icas adaptadas a cada regiao
Palmente, por ter o boi de capim.
O quer carne saudavel. Para

ho livre da febre aftosa, é de seu

outra raca pura,

g do, o importante é 0 mundo intej
g : tipo de gado, ei
Seja qual for ©

o Brasil possui o maior rebanho manter o reban

i dio. 2 16E milha £ ‘
iide sej_alsdao mundo, com mais de 165;::;325 ‘:;: ;ntderesse, Produtor, ter vigilancia ativa e cumprir
comercia A pecuaria brasileira € ‘;'ec:éis gl a‘:to c_;a a:n 8s exigéncias do Programa de Vacinacao
gzzzﬁzs'tecnologia de ponta, pian o Inistério da Agricultura, Pecuaria e

do Circuito Pecuario Centro-Oeste MT e MS - Vacine A » _ !
MG - Vacine todo 0 rebanho meses até 30 de | l?:'?: 0s animais com idade abaixo de 24

de MG até 30 de junho:
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> Abastecimento. O calendario de vacinacao esta
disponivel na Delegacia Federal de Agricultura do
seu estado. Com os programas sanitarios em dia,
0s resultados sao: recorde de produtividade no
campo, consumidores satisfeitos, lucros
crescentes e balanca comercial positiva. Vacine.
Uma iinica rés pode contaminar todo o rebanho. f
Ministério/da Agricultura,

Pecudria ¢ Abastecimento

AC, DF, GO, MA, PA, PB, PR, PI, RO, SP, SE e TO - Vacine todo o
rG!hanho ate 30 de junho




ORGANICOS

ESPACO RESERVADO
nas prafeleiras e na mesa
do consumidor

Producdo agricola

ecologicamente correta

estd em alta e € mais uma

alternativa para agregar

valor ao agronegdcio

Jussara Goyano
Colaboragdo: Adriana Langon

uito mais do que uma opgido
econdmica, a produgdo orgi-
nica é uma filosofia de vida.
Essa é a afirmagfo que os produtores ru-
rais ndo cansam de apontar como a prin-
cipal justificativa para a ades@o a este sis-
tema de cultivo. Na verdade, essa opcio
que prioriza o conceito ambiental e soci-
al entrou como uma luva no gosto do con-
sumidor moderno, cada vez mais preo-
cupado com os quesitos saide, qualida-
de e preservag@io ambiental. Ou seja, ape-
sar de ser um mercado especifico, no qual
o comprador paga mais caro pelo produ-
to diferenciado, os orgénicos conquista-
ram de vez seu espaco no campo, nas pra-
teleiras dos grandes supermercados e na
mesa do consumidor.

Na opinido do agronomo Paulo An-
drade, do Departamento de Economia
Rural (Deral), no Parand, o cultivo orgé-
nico é uma atividade capaz de combater
o desgastado ciclo em que se encontra a
agricultura convencional. "Os conceitos
dos produtos agroecolégicos ndo se ba-
seiam em uma l6gica puramente econ6-
mica, mas sim em alternativas absoluta-
mente palpaveis para a sobrevivéncia dos
agricultores”, argumenta Andrade, que
tece 0 comentario mencionando a expan-
sio do consumo desses produtos na Eu-

ropa, Estados Unidos e Brasil.
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O Agro Centro-Oeste 2002 tornou-se uma das maiores referéncias do agronegoécio do pais,
principalmente pela sua busca constante de oferecer ao produtor rural as melhores
alternativas de acesso ao conhecimento e as inovagées tecnologicas aplicadas a agropecuarig
da regiao.
Instalada numa area de 114 hectares, com toda a infra-estrutura necessaria a demonstragio
dos mais variados tipos de maquinas, implementos, insumos, sementes, defensivos,

fertilizantes e corretivos agricolas, proporcionando as industrias, fornecedores e produtoreg
rurais o mais completo ambiente para a realizagido de bons negocios.

_Eventos Slmultaneos

.,
b '_ L W i Comunlcagho

Il Salao Internamonal de Negocios do Setor de
Agroindustria - AGRIBUSINESS'2002

26, 27 e 28 de junho/2002 - Informagoes: (62) 250-2244
E-mail: agribusiness@sebraego.com.br

24 a29 de junho de 2002
Campus Samambaia - UFG - Goiania-g
(62) 521-1560 - feira@agro.ufg. briwww agro ufg br
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Uma pesquisa feita pela fundagdo ale-
ma Okologie & Landbau aponta que o
plantio de orginicos chega a 15,8 milhGes
de hectares em todo o planeta, movimen-
tando anualmente cerca de US$ 20 bi-
Thoes. Dados extra-oficiais mais recentes
sinalizam que o volume de negdécios ji
estd estimado em US$ 23,5 bilhdes: US$
10 bilhdes nos EUA, US$ 10.5 bilhdes
na Europa, US$ 2 bilhdes no Japdo e cer-
ca de USS 1 bilhdo nos demais paises. A
a demanda comercial mundial por esses
produtos livres de defensivos agricolas
vem crescendo ano a ano, ficando entre
20 a 30%. L4 fora, a metade das vendas
dos produtos € feita em supermercados,
podendo chegar a 70% nos préximqs
anos. Um dado curioso: nos Estados Uni-
dos, uma em cada dez familias compra
produtos orgénicos, conforme dados do
National Organics Program (NOP), divi-
sdo certificadora do Depe_lrtamento de
Agricultura dos Estados [{mdos (USDA).

A exemplo desses paises — embora o
volume comercializado de produtos or-
oAnicos no Brasil ainda possa ser consl-
derado inexpressivo —, o cultivo brasilei-
1o da modalidade vem crescendo cerca
de 50% nos Gltimos dplS anos, confqrme
o Instituto Biodindmico ,(IBD)' Estima-
se que a produgdo de organicos no Brasil
ocupe uma drea Superior a 130 mil hecta-
res, envolvendo 5 mil unidades de pro-
dugao certificadas e em processo de con-
verso, movimentando cerca de US$ 200
milhoes. Atento a este nlchc_J, o Bancq do
Brasil possui hoje R$I6 milhoes aph’c§\~
dos em projetos de agricultura e pecudria
oreanicas. O BB Agricultura Orgfir}wa

“nde produtores rurais, pessoas fisicas
e idicas financiando despesas de cus-
ou) ~ Veqti;Tlento e comercializacao pre-
o - ohplano de manejo da atividade.
wstaésr;m mel, hortalicas e frutas total-

te iséﬁms de qualquer defensivo agri-
et dem receber um acréscimo de até
cola p % preco. Atualmente, 0s principais
5 qﬁ?fodnog produtores sao Minas Gerais,
Esta Sio Paulo, Espirito Santo e Rio
Pma[liie' do Sul — sendo que este ultimo ja
Gran to do cultivo orginico hd mais de
é adepg antes mesmo da difusdo exaus-
2,0 agoéonceilo de desenvolvimento sus-
uva o] O Parand — maior produtor de
Le'ﬂfw-i(v)g do Pafs — investird, até o final
orgf)l(")';p 'R$ 4 milhdes em agricultura or-
de = . montante cuja metade ird para a
"an"{.d',cm de agroindustrias.
mo rz;r%fe _ As grandes redes de super-
,11ercad05 estio acreditando nesse novo
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Principais produtos produzidos pelos
Estados brasileiros e Distrito Federal, com
certificagdo pelo IBD:

Amazonas — guarand em po

Acre — urucum

Pard — produtos de palma de dendé

Mato Grosso — soja, milho, café e
pimenta

Maranhdo — éleo de babacu

Distrito Federal — insumos agricolas

Goids — cereais e hortalicas

Ceard—acerola, castanha de caju e café

Paraiba — laticinios e manga

Pernambuco — banana, café e caju

Alagoas — manga

Bahia — abacaxi, banana-passa, cacau,
café, cana-de-agiicar, castanha de caju,
cravo-da-india, farinha de mandioca, gua-
rand em po e palmito pupunha

Minas Gerais — acerola, café, frutas,
geléias, hortaligas, laticinios, mamao, mel
e tomate

Espirito Santo — Café, frutas e hortaligas

Orgdnico de norte a sul

Rio de Janeiro — arroz, citros, fécula
de mandioca, feijdo, frutas, hortalicas,
hortalicas processadas, mel, palmito pu-
punha, laticinios e gado de leite

Sdo Paulo — agticar, aciicar mascavo,
aves, café em graos, soliivel, torrado, tor-
rado e moido, cereais, chd preto e chd
verde, citros, ervas, frutas, gado de leite,
hortalicas, dleos essenciais, suco de la-
ranja, suco de laranja concentrado, to-
mate e tecidos

Parand — acerola, aciicar, agiicar mas-
cavo, aguardente, erva-mate, farinha de
trigo, farinha de milho, fécula de mandi-
oca, feijao, hortalicas, mel, milho, soja e
trigo e plantas ornamentais

Santa Catarina — arroz, banana-pas-
sa, geléia, goiabada (producdo e proces-
samento), hortalicas, puré de banana e
uva-passa

Rio Grande do Sul — arroz, citros, erva-
mate, feijdo, frutas, milho, trigo, soja,
aveia e centeio

nicho de mercado. Carrefour e Pdo de
Agticar estdo investindo nessa linha, re-
servando secdes especiais aos produtos e
mantendo suas préprias lavouras organi-
cas. Eles ndo revelam dados sobre con-
sumo, embora admitam dar atencfio es-
pecial ao tema, ja que saide — principal
motivo que impulsionaria o consumidor
as prateleiras de produtos naturais e eco-
logicos — é uma tendéncia generalizada
entre seus clientes.

A elitizacio dos produtos orgénicos,
com a difusao de grifes ecologicas, € algo
reservado aos supermercados. “Na Euro-
pa, por exemplo, ndo hé elitizagio do pro-
duto orginico e € isso que garante a ex-
pansio desse mercado”, diz Andrade, do
Deral. A maioria desses produtos é ven-
dida a granel naquele continente.

Em Sao Paulo, que j4 alcanca o Para-
nd em termos de volume de produc@o or-
gAnica, a Feira de Agricultura Orgénica,
no acessivel Parque da Agua Branca, des-
banca as embalagens sofisticadas e colo-
ridas, atraindo cerca de trés mil pessoas
para suas banquinhas com exposi¢ao de
produtos “pelados”. Ainda que os precos
sejam de 20 a 30% mais caros do que os
dos alimentos comuns, para O consumi-
dor a diferenca entre com-
prar um alimento ecol6-
gico numa grande loja e
adquiri-lo numa feira li-
vre pode significar uma
economia de 30%.

Cooperacdo —
Para o pequeno pro-
dutor, feiras como

essa sdo a melhor saida. Elas ji existem
em quase todas as grandes capitais da re-
gido centro-sul do Pais; somente em Cu-
ritiba/PR, sdo trés. Em Porto Alegre/RS,
as duas j4 tradicionais feiras organizadas
pela Cooperativa Ecolégica Coolméia
(que em janeiro comemorou 24 anos de
pioneirismo) sdo um sucesso de publico
e de vendas. “Isso, sem falarmos de nos-
sas feiras de agricultores, realizadas em
mais de 30 municipios de diferentes re-
gides do Estado”, destaca a associada e
coordenadora da drea de ecotecnologia da
Coolméia, Glaci Campos Alves. A Coope-
rativa conta hoje com 809 associados, cer-
ca de 300 familias de produtores rurais
interligadas pelo espirito comum da di-
versidade de produgéo, valorizacio da ci-
dadania e da ruralidade, buscando sem-
pre a qualidade de vida, enumera Glaci.
A coperativa certifica e fornece um selo
préprio aos agricultores do sul do Brasil,
além de prestar assessoria em agricultura
ecolGgica através de cursos, palestras e
projetos para propriedades rurais.
Opcao — O produtor rural Jodo Vo-
lkmann, de Sentinela do Sul/RS, encara
a producdo orgénica como uma filosofia
de vida. E o que chamam de agricultura
biodindmica. Ele explica: “Trabalhamos
com produtos organicos e seus critéri-
0s, mas o conceito de biodinimi-
ca é bem mais amplo. Também
priorizamos uma gestdo mais
espiritual, mais social””. Esta
; missdo de vida co-
megou ha 19 anos,
impulsionada por




sua paixdo pela natureza. Na fazenda Ca-
pao Alto das Critivas, o carro-chefe € o
arroz organico, que ocupa cerca de 120
hectares. No caso do arroz longo fino, por
exemplo, a produtividade chega a 7,5 mil
kg/ha. Ja nas variedades japonesas e de
grao curto, o indice fica em 4,8 mil kg/ha.
Todo o beneficiamento € feito na prépria
fazenda. A marca Volkmann jd é comerci-
alizada em alguns estados do Sul e Sudes-
te, e também jd foi exportada para a Ale-
manha. Mesmo assim, o produtor reco-
nhece que as dificuldades sfo grandes.
Joop Stoltenborg, holandés naturali-
zado brasileiro, também tem contato di-
reto com as dificuldades do setor de or-
génicos. Sua empresa, Sitio A Boa Terra,
embala produtos ecoldgicos em Itobi, dis-
tante 250 quilémetros de Sdo Paulo,
abrangendo 20 produtores locais, 15 em
outras cidades paulistas e outros 20 espa-
lhados pelo Pais. Segundo ele, essas difi-
culdades se devem ao fato de que a agri-
cultura orgénica € muito recente no Bra-
sil. “Ainda ndo deu tempo de atingir o
lucro. A maioria das propriedades que co-
nheco trabalham no vermelho”, diz o pro-
dutor. O produtor explica que o cultivo
orginico perde em produtividade para o
convencional e que o aumento da produ-
¢do s6 € conseguido com o passar dos
anos. O bom preco obtido pelos produtos
ecolégicos, mais valorizados, ainda nio

Glaci, da Coolméia:
"realizamos feiras em mais
de 30 municipios do Estado"

chega a compensar as perdas na produ-
¢do ou, no mdximo, € responsivel por
empatar despesas com receitas.

Na pratica, trabalhar com as grandes
redes de supermercado ainda € compli-
cado. Apesar de elas estarem atentas ao
aumento da procura em suas lojas por ali-
mentos sauddveis e livres de defensivos
agricolas, o menor prego dos itens con-
vencionais, produzidos em maior escala,
¢ mais atrativo. Além disso, os organicos
podem ter grande qualidade nutricional,
mas quando expostos a granel e in natu-
ra ainda ndo tém a beleza exigida nas gén-
dolas dos supermercados.

Certificacio — O selo de certifica-
¢do de um alimento orgénico fornece ao
consumidor muito mais do que a certeza
de estar levando para casa um produto

Para o produtor gaticho
Volkmann, a produgio de
organico é uma filosofia de vida

Oyafuso, tomateiro em
Araraquara/SP, aposta no
peso da certificacdo do IBD

isento de contaminacgio quimica, explica
Denis Ditchsfield, presidente do IBD, en-
tidade certificadora. “Garante também
que esse produto ¢ o resultado de uma
prdtica agricola capaz de assegurar a qua-
lidade do ambiente natural e as qualida-
des nutricional e bioldgica dos alimen-
tos, além da qualidade de vida para quem
vive no campo e nas cidades™, diz.

O produtor Marcelo Oyafuso, de Ara-

raquara/SP, sabe muito bem o peso que |

tem a certificagdo do IBD. “E o nosso
selo de garantia”, afirma. Até porque,
explica ele, os tomates, carro-chefe da pro-
priedade, sdo entregues aos distribuidores
na faixade R$ 2 aR$ 2,50 o quilo. O plan-
tio abrange uma drea de um hectare de es-
tufa, com irrigacdo por gotejamento € mi-

croaspersdo, no qual ele obtém quatro qui- |

Viatura para combate a incéndios
* Tanques com capacidade de 6.000 a

15.000 litros * Canhaomonitor para

lancamento de agua

Bomba veicular para agua q\_

(Caixa-Bomba Gascom) etc. J{) F

Viatura para transporte, mistura e
transferéncia de caldas prontas
* Tanques com capacidade de 6.000'@
14.000 litros construidos em ago inox, ago
naval ou.aco carbono revestido
@ Bomba veicular para calda pronta
%~. (Caixa-bomba Gascom)etc.

Gascom Equipamentos Industriais Ltda.
Av. Adamo Meloni, 5.293 - (Marginal da Rodovia Armando de Salles Oliveira) - Caixa Postal 529 - CEP: 14176-000

Sertdozinho - SP - Tel.: (16) 645-3622 - Fax: (16) 645-1122
e-mail; gascom@gascom.com.br - Home-page: http://www.gascom.com.br
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Arquive New Hollan,

los de tomate por planta (duas para cada

metro quadrado de drea). Os principais
cultivares sdo o Jane e o Leticia, da Se-
mentes Sakama — empresa com a qual
Oyafuso trabalha em parceria — que opor-
tunizam um padrdo de produtividade e
qualidade bem-definidos. “Os cuidados
comegam na escolha da semente, mas na
verdade s3o um somatorio de fatores. E
preciso dar uma atengfo especial ao solo,
este sim deve ser muito trabalhado, deve
estar bem vivo”, diz o tomateiro, expli-
cando um pouco de seu sistema produti-
vo. Ha seis anos na produg@o orgénica, 0
produtor hoje destaca que, realmente, vale
a pena dedicar-se a esse conceito.

Fundado em 1982, o IBD trata com
respeito a questdo dos orgédnicos, expan-
dindo seus principios e préticas através
de inspecdo e certificacdo da producéo e
processamento agropecudrios, de produ-
tos extrativistas e de insumos. O instituto
é o principal 6rgdo credenciado interna-
cionalmente, permitindo que seu certifi-
cado seja aceito nos trés principais blo-
cos econdmicos: Europa, Estados Unidos
e Japdo. No Brasil, certifica 250 proje-
tos, abrangendo 2 mil produtores e 60 mil
hectares. Desde 1° de marco, o produtor
de orginicos conta com o apoio da Asso-
ciacdo do Agronegécio Certificado Or-
génico (Aeco), fundada com o objetivo
de integrar representantes da cadeia de
produtores na discuss@o e busca de solu-
¢oes para os problemas do setor. H

Como iniciar
o cultivo

1°) Elaborar um Plano Estratégico
para o agronegécio a ser desenvolvido,
pesquisando dentro do cendrio atual to-
dos os aspectos referentes ao ambiente
externo (pais, estado, regido, cidade) e
interno (a propriedade em si) do sistema
agroecoldgico. A base desse planejamen-
to encontra-se na aplica¢do de uma vi-
sdo holistica (integradora, abrangente)
do sistema agroecoldgico, que conside-
ra a interdependéncia de todas as suas
dimensées: ambiental, cultural, econdmi-
ca e social.
2°) Procurar em sua regido agricul-
tores, associag¢des e demais entidades que
jd trabalhem com produtos orgdnicos, a
fim de obter as primeiras informagdes
sobre aptiddo e potencial dos produtos
regionais para o mercado orgadnico, lo-
glstica de comercializagdo, formas de
iniciar parcerias com os agentes locais.

3°) Definir uma estratégia comercial
para a produgdo, procurando “vender an-
tes de produzir”. Para tanto, o produtor de-
verd fazer um estudo, verificando quais os
produtos mais aceitos pelo mercado e quais
os canais de comercializagdo que pretende
atingir: feiras, supermercados, lojas, em-
presas distribuidoras, restaurantes. A es-
colha dos canais de distribui¢do em que o
produtor pretende atuar (venda direta, ter-
ceirizacdo e criagdo de sociedades) tam-
bém faz parte desse processo.

4°) Elaborar um plano de manejo agro-
ecoldgico para a sua propriedade, incluin-
do calenddrio agricola, processos e insu-
mos utilizados para cada cultura, os quais
deverdo respeitar as normas nacionais para
produtos orgdnicos. Esse plano de manejo
serd exigido pela entidade certificadora no
momento em que o produtor realizar sua
inscri¢do junto a ela.

5°) Realizar a inscricdo numa entida-
de certificadora de produtos orgdnicos
idénea, a fim de iniciar todo o processo
necessdrio para a obtengdo futura do selo

de certificacdo.

6°) Seguir as normas de produgdo da
entidade certificadora, buscando ao mes-
mo tempo atualizar as informacdes ge-
radas por empresas, técnicos, universi-
dades, institui¢des de pesquisa e agricul-
tores que trabalhem na drea.

7°) Considerar a administragdo uma
ferramenta bdsica para o sucesso da ati-
vidade: definir estratégias de médio/lon-
go prazos, realizar orcamentos anuais,
controlando custos e prevendo receitas.
Postura profissional é imprescindivel
para o produtor que pretende se manter
no mercado de orgdnicos, no qual a qua-
lidade ¢ a chave de todo o processo de
produgdo.

8°) Manter e criar novas parcerias,
aprimorando as relagées com todos 05
parceiros envolvidos na producdo, distri-
buicdo e venda dos produtos organicos.

Fonte: www.planetaorganico.com.br ~ site especializado em
agricultura orgdnica, com trabalhos técnicos e supervisdo de
entidades ligadas ao setor
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Intoxica¢dao por TIMBO e TINGUI

Clovis Alves Pereira / Paulo Henrique / Jorge da Cunha / Cléverson Santos Acypreste

s nomes timbod e tingui sio fre-
giientemente utilizados para
identificar uma gama de cipés e
arbustos tdxicos quando ingeridos por bo-
vinos, sendo as plantas também aprovei-
tadas pelos indigenas para intoxicar os
peixes. Das quatro espécies de malpighia-
ceae, duas sdo as mais freqiientes na re-
gido central do Brasil: Mascagnia pubi-

| flora (tmbd ou cipd prata) e a Mascagnia

rigida (tingui ou salsa rosa). Ambas mas-
cagnias sao cipos de ramos cilindricos, de
inflorescéncia racemosa e frutos alados
com formato de borboleta.

O timbo € encontrado em solos de cul-
tura principalmente nas matas, enquanto o
tingui prefere lugares frescos e solos fra-
cos como os dos chapaddes. Em condi-
¢des naturais, estas variedades sdo toxicas
apenas para bovinos, e sua importancia se
deve ao fato de se desenvolverem em ére-
as desmatadas e utilizadas para pastejo.
Devido a seu tipo de desenvolvimento ra-
dicular, possuem dificil erradicacdo. A
ocorréncia de intoxicacdes — em qualquer
época do ano, sem a necessidade de con-

di¢cdes especiais — € explicada pela inges-
tao indiscriminada das folhas dessas plan-
tas pelos animais durante o pastejo. Elas
sdo cipds e se misturam bem as gramine-
as. Ha uma grande varia¢do na concentra-
¢io do principio ativo destas plantas con-
forme a época do ano, sendo que na fase
de brotacdo tornam-se quatro vezes mais
toxicas, podendo haver variagio de toxi-
dez também quanto as partes da planta: os
frutos sdo mais téxicos, em segundo os bro-
tos e em terceiro as folhas. Temperaturas
elevadas e a excitacio do animal podem
provocar e intensificar a evolucio dos sin-
tomas, precipitando a morte.

Para muitos autores, os principios to-
xicos destas plantas sdo glicosideos de agao
semelhante aos digitélicos (de efeito car-
diotoxico) promovendo também alteragdes
e perturbagdes do sistema nervoso central.
Desta forma, podem ser identificados sin-
tomas de ordem neuromuscular, como tre-
mores, andar rigido e relutincia em se le-
vantar, deitar ou caminhar. Observa-se ain-
da anorexia, apatia, politiria, animais com
as palpebras fortemente cerradas, aumen-
to na freqiiéncia respiratdria, movimento
de "pedalagem", convulsdes e morte stibi-
ta. No caso do tingui, necropsias aponta-
ram miocardite difusa com congestdo he-
pética, além de excesso de muco na por-
¢do final do intestino grosso.

A presenca da planta pastejada e a
morte stibita sdo os dados mais importan-
tes para o diagnéstico. No tratamento, nao
deve ser administrada glicose hipertonica
nem cdlcio aos animais enfermos, pois pre-
dispdem a fibrilacdo ventricular. O sulfato
de atropina pode ser recomendado como
tratamento sintomdtico, além de purgan-
tes oleosos e extratos hepdticos. H
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O mais importante evento

de tecnologia em acdo da

América Latina registrou

aumento na

comercializacdo, mas jd

comecga a ser questionado

pelos expositores

Texto e fotos Luciana Radicione

do hd como negar a grandeza da
NAgrishow — Feira Internacional

de Tecnologia Agricola em Acdo
—realizada em Ribeiro Preto/SP de 29 de
abril a 4 de maio pela Associacdo Brasi-
leira da Inddstria de Médquinas e Equipa-
mentos (Abimaq). O evento € o verda-
deiro termdémetro dos mercados de mé-
quinas, implementos, insumos e gado de
corte, com seus mais de 185 mil metros
quadrados de drea de exposicdo e 220 hec-
tares destinados a demonstracdes e pales-
tras. Os nimeros da dltima edi¢do ndo dei-
xam dividas quanto a dianteira da mos-

g—

pelo Banco do Brasil, R$ 121 milhdes
pelo Bradesco e R$ 80 milhdes pelo
Santander/Banespa.

Embora oficialmente ndo tenha sido

tra em volume de negé- — registrada queda no nu-
cios no Pais: segundo os MEMANAMAAAMIMINLEEIN mero de visitantes, o

organizadores da Agri-  NOMEro: ...coooovveeeeevverererenn. 3.190 sentimento geral entre
show, a comercializagdo  Valor: .................. R$ 170 milhdes  0s expositores foi de que
superou o R$ 1 bilhdiore-  Principais estados: houve redugio de pibli-
gistrado no ano passado,  SP: ... R$ 41 milhdes co. A grande responsé-
chegandoaR$ 1.1bilhdo  PR: ..ccccooonrrrrennn.e. R$ 29 milhges  vel pela diminuicdo nos
comercializado entre 0s R$ 28 milhges numeros individuais te-
mais de 450 expositores. RS$ 25 milhdes ria sido a Agrishow

A feira atendeu a to-  MToeoevevvviee, R$ 20,2 milhdes Cerrado, realizada no

das as expectativas dos
organizadores, tendo re-
cebido 135 mil visitantes e proporciona-
do o crescimento dos financiamentos di-
retos ou realizados através de bancos dos
proprios fabricantes. Impulsionados pelo
Moderfrota, os trés bancos presentes na
Agrishow — Banco do Brasil, Banespa e
Bradesco — juntos, captaram um total de
R$ 371 milhoes, sendo R$ 170 milhdes

Fonte: Banco do Brasil

més de abril em Rondo-

népolis/MT. Muitas em-

presas atribuem esta queda a versio Cer-

rado, que gerou negdcios da ordem de R$

400 milhdes e concentrou compradores
potenciais da regido do Mato Grosso.

Em cada estande as opinides se divi-

diam. Na Goodyear, segundo José Car-

los Moreno, gerente de marketing e ven-

das, o movimento de clientes foi igual ao

do ano passado, com a vantagem que em
2002 houve qualificacdo do puiblico inte-
ressado. “A qualidade dos contatos e os
negécios que serdo fechados apds a feira
nos levam a acreditar no aumento de ven-
das em 10%, ultrapassando as 500 uni-
dades comercializadas em 20017, diz.
Conforme declara¢des dos organizado-
res, contrariando a visdo de que a
Agrishow Cerrado poderia "roubar” al-
guns clientes, empresas revelaram que a
maior parte das compras foi realizada
pelos produtores de grios e algodao do
Centro-QOeste e de cana de Sdo Paulo.

Além da influéncia da versio Cerra- |

do na edi¢fio 2002 a discussio sobre as
demonstragdes a campo ganhou novo fo-
lego. Custo de colocacdo das maquinas,
dificuldade de acesso a drea de exposi-
¢iio e publico reduzido passaram a ser
questionados pelos fabricantes de maqui-
nas e implementos agricolas. Nada que
comprometa a realizagao das dinamicas
no préximo ano, mas que revela a insa-
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tisfacdo de muitos em relacdo a viabili-
dade econdmica para as empresas e téc-
nica para os produtores.

As demonstracdes a campo, no entan-
to, ainda s3o o grande diferencial da
Agrishow em relaggo as demais feiras do
setor. Foram realizadas 800 apresentacdes
em éreas de 200 hectares — 200 por dia,
sendo 40% de pecudria e 60% de agri-
cultura, acompanhadas por um piiblico es-
timado em 40 mil pessoas. No total fo-
ram 26 maédulos de demonstragdo, desde
manejo do solo e plantio direto até co-
lheitas de milho, feijdo, amendoim e soja,
preparo e manejo de cana forrageira e ca-
pins coast cross, mombaca e braquidria.
Neste ano foram inscritos 200 equipamen-
tos de 41 empresas, dos quais apenas 26
eram langamentos.

O Sebrae-SP, como de costume, fez
bonito na Agrishow com a realiza¢io pa-
ralela da 3% Rodada Internacional de
Negécios. O evento agregou 14 empre-
sas compradoras — as chamadas "anco-
ras" — e 100 pequenas e médias empre-
sas, as ‘flutuantes’. O volume de negdci-
os gerados alcangou USS 6,35 bilhdes,
com mais de 500 reunies realizadas. As
compradoras vieram de paises como Uru-
guai, Colémbia, Chile, Russia, Equador,
Africa do Sul e Venezuela.

Moderfrota e irriga¢io — Uma das
grandes novidades para o setor agricola
anunciadas pelo ministro da Agricultura,
Marcus Vinicius Pratini de Moraes, du-
rante a solenidade de abertura do even-
to, foi a criagao de uma linha de crédito
especifica para p{ojetos de irrigaciio, a
exemplo do que jd acontece com a com-
pra de méquinas, implementos e unida-
des de armazenagem em nivel de fazen-
da. O objetivo € incluir a linha de crédito
no Plano Safra 2002/2003. Estima-se que
cerca de R$ 200 milhdes do Moderfrota

poderdo ser utilizados no setor de irriga-

gaoNa opinido do diretor-presidente da
Valmont, Bernhard Kiep, a iniciativa sera
bem-vinda. Ele torce para que os inte-
grantes do Conselho Monetdrio Nacional
(CMN) nido abortem o projeto, e afirma
que o teto de financiamento ideal para
projetos de irrigagdo precisa ser, no mi-
nimo, de R$ 150 mil a R$ 200 mil, viabi-
lizando assim os investimentos.
Impostos — Pratini de Moraes rati-
ficou a necessidade da realizacdo da re-

A viabilidade das dindmicas, o grande diferencial

car o Imposto sobre Produto Industriali-
zado (IPI) — de 5% — de ‘imposto burro’,
pois aumenta o custo de produgio. Se-
gundo ele, a facilitagdo tributéria permi-
tiria o crescimento € 0 conseqiiente au-
mento da produgdo e da base sobre a qual
incidem os tributos.

Estrelas — Nem mesmo a presenca
dos presidencidveis José Serra (PSDB) e
Luis Indcio Lula da Silva (PT), ofuscou o
brilho das maiores estrelas da Agrishow:
as maquinas agricolas. Nos estandes era
intensa a movimentagdo do piblico em
busca das tltimas novidades em mecani-
zacio, embora ndo satisfatéria para mui-
tos expositores.

Na John Deere os dois tltimos lanca-
mentos em colheitadeiras chamaram a
atencdo dos produtores. A empresa ado-
tou a postura de levar lancamentos s6 para
a 4rea da dindmica. Mas, no caso das co-
lheitadeiras modelos STS 9650 e STS
9750, isso ndo ocorreu. De acordo com
José Luis Coelho, gerente de producio e
mercado, a John Deere optou por néo co-
locar colheitadeiras em movimento pois
a colheita n@o apresentava as condi¢des
agrondmicas ideais. A saida,aponta ele,
¢ levar as maquinas aos dias de campo
para que todo o potencial tecnolégico das
mesmas possa ser exposto. Coelho afir-
ma que a avaliacdo da feira deve ser feita
considerando a somatoria da versio Cer-

rado, pois em Rondondpolis/MT a em-
presa antecipou cerca de 40% das ven-
das que realizaria em Ribeirdo Preto/SP.

forma tributdria no Pais, como maneira
| de reforcar as politicas para o setor. O mi-
| nistro aproveitou a ocasido para classifi- |

Silvio Rigoni, da Agrale
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da Agrishow, estd sendo questionada

*Ao analisarmos os dois resultados jun-
tos, 0 volume de negdcios em 2002 cres-
ceu cerca de 10% em relagdo a 2001”
compara.

A AGCO, fabricante dos produtos
Massey Ferguson, apresentou um cresci-
mento de vendas de 20% em relagio ao
ano passado. O volume comercializado
foi além da previsdo feita pela empresa,
que esperava o mesmo desempenho de
2001, quando vendeu R$ 25 milhdes. Os
negéeios foram aquecidos devido a boa
aceita¢do dos novos tratores das séries
200 e 600 Advanced. De acordo com
Werner Santos, diretor de marketing/Bra-
sil, a empresa investiu R$ 300 mil em lo-
gistica em Ribeirdo Preto.

Personalidades — Assim como em
anos anteriores, a AGCO levou para a
Agrishow dois clientes ilustres: o ex-pi-
loto Emerson Fittipaldi e o ator e produ-
tor Antonio Fagundes. Fittipaldi, empre-
sario e produtor rural em Bebedouro/SP,
adquiriu 15 tratores MF da série Advan-
ced 275 para sua propriedade, onde cul-
tiva citricos. Fagundes também escolheu
modelos Advanced para equipar sua fa-
zenda no interior paulista, onde planta
soja.

A Case IH, que teve como maior atra-
¢do o trator MX Magnum, encerrou a feira
registrando um crescimento de 30% nas
vendas em relac@o a edi¢iio de 2001 e de
80% sobre 2000. O faturamento alcan-
cado pela empresa neste ano foi de apro-
ximadamente R$ 15 milhdes, contra R$

Jodo Correia Filho

Carlos Magno, da Montana

Bernhard Kiep, da Valmont

11 milhoes em 2001. As compras foram
feitas principalmente por produtores de
graos e algodéo do Centro-Oeste e da cana
de Sdo Paulo. Davi Lunardi, especialista
em produto da Case IH, explica que este
ano a empresa adotou a postura de so-
mente colocar em dindmicas as maqui-
nas em lancamento. O custo para expor
uma maquina, além dos R$ 700 de apre-
sentacdo na feira, pode chegar a R$ 7 mil,
incluindo o transporte de ida e volta a fa-
brica.

Enquanto o cendrio € otimista no Bra-
sil, o mesmo ndo pode ser aplicado ao
mercado argentino. Valentino Rizzioli,
vice-presidente da CNH na América La-
tina, informa que atualmente as vendas
para aquele pais estdo paradas. O mer-
cado € zero, com poucas dezenas de ma-
quinas comercializadas no primeiro bi-
mestre deste ano”. Segundo ele, embora
a agricultura argentina passe por um bom
momento, com expectativa de uma safra
de 70 milhdes de toneladas, o produtor
estd hd mais de dois anos sem comprar
mdquinas. “‘O mercado normal na Argen-
tina é de 10 a 12 mil tratores e de 1.500 a
2 mil colheitadeiras por ano”, relata.

As vendas na New Holland ultrapas-
saram os R$ 21 milhdes registrados na
Agrishow do ano passado. As séries TS
e Exitus foram as grandes novidades da
empresa neste ano.

A CNH também passou a questionar
a eficiéncia das dindmicas na Agrishow.
Segundo Davi Kruklis, gerente de marke-
ting da CNH, o publico nio tem sido sa-
tisfatério desde 2001. Apesar da empre-
sa continuar investindo neste tipo de de-
monstracdo, Kruklis afirma que apresen-
tacGes feitas em dias de campo garantem
melhor retorno. Problemas como dificul-
dade de acesso a drea de lavouras, falta
de suporte e infra-estrutura sdo aponta-
dos pelo gerente como as principais fa-
lhas da Agrishow. “No6s queremos a di-
némica, mas isso tudo estd fazendo com
que a feira perca a sua principal caracte-
ristica”, adverte.

Na Valtra, segundo o diretor de mar-
keting Cldudio Costa, houve neste ano
uma antecipagio de compras na Agrishow
Cerrado, o que nio implicou em reducao
do interesse dos clientes em Ribeirdo Pre-
to. “O espirito foi bom e o agricultor es-
tava motivado. Em Rondonépolis a Val-
tra comercializou 294 unidades. quando
a expectativa era vender 60 tratores. O
diretor acredita que a empresa, com 16
mdquinas inscritas nas dindmicas. obtém
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Gilbert Barbosa, da Pirelli

retorno nas apresentagdes, mas elas nao
sdo determinantes na compra. As dina-
micas tiram ddvidas do produtor, e Cos-
ta afirma que o piblico que se desloca
até elas é composto por compradores em
potencial. “O trabalho realizado nas di-
namicas € até mais perfeito do que o de-
senvolvido em muitas fazendas”, diz.

A Agrale ndo perdeu ptiblico no even-
to, em funcio das intimeras propostas en-
caminhadas na versdo Cerrado. Para
Naurimar Ribeiro, da drea de marketing,
a Agrishow continua sendo a melhor
oportunidade para divulgacio de produ-
tos, mas ¢é forte a tendéncia de regionali-
zacao das feiras. A Agrale ha cinco anos
ndo participa das dindmicas, em fungo
do alto custo.

A Semeato ndo poupou criticas a edi-
cdo 2002. A infra-estrutura precdria, o
preco dos ingressos e a falta de organiza-
cido foram pontos negativos, segundo
Everton Corréa, gerente de vendas. “A
Agrishow ultrapassou os limites. Se con-
seguissem nos oferecer 50% do que anun-
ciam ja estaria muito bom”, constata. Em-
bora os contatos efetuados na feira ge-
rem negocios até o final do ano, a Seme-
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ato notou uma redugfo de publico, em
funcdo de feiras regionais como a Coo-
pavel e Expodireto, consideradas 'mode-
lo’ em organizagdo pelo gerente de ven-
das. “Quem compra em outras feiras aca-
ba ndo vendo atrativos aqui”, revela. Se-
gundo ele, as demonstragdes de méqui-
nas em Ribeirdo Preto estdo se esvazian-
do porque muitas ndo refletem a realida-
de das regides produtoras.

Armazenagem — As vendas de equi-
pamentos de armazenagem da marca
Kepler Weber atingiram R$ 15 milhes,
contra os R$ 8 milhGes registrados em
2001. “Apesar da feira do Cerrado, onde
vendemos R$ 9 milhdes, as vendas cres-
ceram porque acompanham a demanda
por armazenagem em diversas regides do
Brasil”, ressalta Duilio de La Corte, dire-
tor comercial da empresa. Ele acredita
que o Pré-Silo foi uma importante agéo
do governo para promover a armazena-
gem em nivel fazenda, mas que agora o
setor busca um aumento do teto de finan-
ciamento de R$ 100 mil para R$ 400 mil.
“O teto fixado € insuficiente para a com-
pra de equipamentos, instalacdes elétri-
cas e obras civis”, explica. Na Comil as
vendas fecharam em R$ 4,3 milhdes em
Ribeirdo Preto em 2002, contra R$ 3,5
milhdes em 2001. Na Agrishow Cerrado
a empresa comercializou R$ 3 milhdes.
Segundo o gerente comercial da Comil,
Paulo Roberto Mota, a edi¢do Cerrado e
a quebra da safrinha de milho no Sul fo-
ram motivos que contribuiram para os
nimeros abaixo da expectativa na
Agrishow.

Na Pagé, que detém 90% do mercado
de armazenagem em Santa Catarina, o
interesse do publico surpreendeu o super-
visor comercial Amilcar Rostro Junior. A
empresa, que esteve pela primeira vez em



Ribeirdo Preto e adotou recentemente
a estratégia de investir em feiras, le-
vou trés carretas € um caminh@o lota-
dos de equipamentos com a expectati-
va de comercializar 100% dos itens.
“Os equipamentos expostos com cer-
teza ndo voltam”, diz. Na GSI/Divisdo
de Graos, o gerente comercial Eroides
Ponciano afirma que desde 1997 a
empresa investe em feiras deste por-
te, com o intuito de divulgar os siste-
mas conjuntos de secagem/armazena-
gem para os produtores de grios. “Te-
mos solu¢des especificas vidveis para
0 pequeno produtor”, garante. O resul-
tado do investimento foi o0 aumento de
35% nas vendas em 2001, com 180
unidades comercializadas.

Nas empresas do segmento de pul-
verizagdo, a grande atracdo foram os
equipamentos autopropelidos. De
acordo com Marcelo de Castro, res-
ponsavel pela comunicagio e marke-
ting da Jacto, o interesse dos produto-
res cresce a cada ano pois jd estd com-
provada a eficiéncia desses modelos na
reducdo de volume de pulverizacio e
no aumento do lucro. “Cada vez mais
o agricultor quer um produto de quali-
dade, ao mesmo tempo em que hd uma
preocupagio maior com o homem e o
meio ambiente”, salienta. Na Monta-
na, conforme o diretor comercial Car-
los Magno, o pulverizador autoprope-
lido representa hoje 50% do fatura-
mento da empresa, com cerca de 100
unidades vendidas por ano. “Acredito
que até 2005 eles representem 70% de
nosso faturamento, com 200 unidades
por ano”, prevé. O menor custo por
hectare tratado € a grande vitrine dos
autopropelidos. Segundo Magno, o
custo por hectare tratado com esses
modelos é de RS 4,50 por hectare, em-
quanto o do avido é de R$ 10 para a
mesma drea.

Implementos — A Metasa aprovei-
tou o palco da Agrishow para anunciar
a formacao de uma joint venture com a
Bauer, especializada em sistemas de ir-
rigagdo. Segundo Antonio Roso, dire-
tor da Metasa, a Bauer-Metasa ird pro-
duzir equipamentos de irrigacdo, com
a meta de conquistar até 30% do mer-
cado de pivo central e 50% do mercado
de carretel de irrigagdo, em um prazo
de dez anos.

Na Nogueira o faturamento conquis-
tado nas feiras do Cerrado e de Ribei-
rdo Preto empataram com o resultado

lientes capitalizados e com interes-

se constante em aperfeicoar o indi-
ce de qualidade da produgdo, aumentar
a produtividade e se tornar cada vez mais
competitivos. Sdo eles que fazem a dife-
renca em feiras como a Agrishow, ao se
renderem a tecnologia incorporada as
mdquinas agricolas expostas em Ribei-
réo Preto.

Liicio Miranda, produtor de milho,
trigo e soja de Ponta Grossa/PR, se en-
caixa perfeitamente neste perfil. Com
7.500 hectares cultivados todos os anos
na Fazenda Paiqueré, com sede em Pirai
do Sul/PR e Tibagi/PR., Miranda resol-
veu aumentar sua frota de colheitadeiras.
Ao adquirir a 9650 STS, langamento da
John Deere produzido em Horizontina/
RS, passou a contar com 19 mdquinas
para colheita sua fazenda. “Fiz testes com
a similar norte-americana no Brasil du-
rante duas safras e me chamou a aten-
¢do a qualidade da operagdo e o rendi-
mento”, conta. A colheitadeira, avaliada
em R$ 400 mil, foi financiada pelo Mo-
derfrota e vai integrar uma frota que tem
idades médias de oito e quatro anos. Ele
foi o primeiro cliente a comprar o novo
modelo da John Deere.

Os 83 anos de Ernesto Sitta, mora-
dor de Jaboticabal/SP, ndo o impediram
de percorrer os estandes da Agrishow em
busca de mdquinas para a Fazenda Nos-
sa Senhora, em Rio Verde/GO, de quatro
mil hectares, administrada pelo filho. Pre-
sente todos os anos em Ribeirdo Preto
para ver de perto a tecnologia da meca-
L nizagdo, Sitta adquiriu o mais novo tra-

Eles fazem a Agrishow
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Sitta, de Goids: investindo em tecnologia

tor da Case IH, o MX Magnum, além do
pulverizador SPX automotriz da mesma
fdbrica. No inicio do ano, o produtor foi
também o primeiro a obter a versao na-
cional da colheitadeira Axial Flow 2388,
alem dos dois modelos importados que
Jjd possuia na fazenda. Apaixonado pelo
campo, todos os anos ele cultiva soja, mi-
Iho, feijdo e sorgo. No future pretende ad-
quirir mais mil hectares. “*Vou plantar os

mesmos produtos e comprar mais mdqui-
nas”, anuncia. ]

obtido em 2001, s6 que com um custo
maior de logistica. “O ideal seria o re-
direcionamento para uma feira”, diz
Luis Alberto Nogueira, diretor de mar-
keting. Segundo ele, o movimento fi-
cou abaixo do esperado também em
funcio da estiagem ocorrida nas regi-
oes Centro-Oeste e Sul. Na Menta Mit
a queda nos negdcios chegou a 20%.
“0O motivo foram as politicas agricolas
que ndo contemplam a agricultura e pe-
cudria do pequeno e médio produtor”,
analisa Luciano Menta, do departamen-
to de vendas. Ele nio acredita que em
2002 o pos-venda seja forte como no
ano passado, “por ser um ano politico e
de Copa do Mundo™.

A Pirelli, com suas revendedoras
parceiras Pneuac e Campneus, marcou E
presenca com o lancamento dos pneus
TDS500, juntamente com toda sua linha

para a agricultura. “Além dos otimos
resultados comerciais obtidos nesta edi-
cdo, ressaltamos a importincia do rela-
cionamento interpessoal gerado junto a
virios clientes”, salienta Gilbert Barbo-
sa, gerente de marketing e vendas para
a América Latina. Na Boelter houve
contatos bastante positivos com clien-
tes do mercado externo. Segundo o ge-
rente de marketing, Marcelo Bugin, fo-
ram feitas vendas para Honduras e Mé-
Xico, além de terem sido abertas as por-
tas para a Bolivia e Rissia. “Os nego-
cios devem ser concretizados em bre-
ve”, anuncia. B

Maiores detalhes sobre os lancamentos
vocé encontra na se¢cao Novidades no
Mercado (pags. 64 e 65). E mais: a edi-
¢do da AG Leiloes traz a cobertura so-
bre a area de pecudria da Agrishow.
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XARAES: nova alternativa para a

Cacilda Borges do Valle — Chefe de Pesquisa e Desenvolvimento da Embrapa Gado de Corte

ma caracteristica da bovinocul-

tura de corte, no Brasil e no

mundo tropical, é a grande ou
quase total dependéncia das pastagens
para produzir proteina animal, seja ela
carne ou leite. Nos sistemas brasileiros
de pastagens cultivadas predominam as
braquidrias, de introducio mais recen-
te que os tradicionais capins da época
colonial — como o jaragud, gordura e
mesmo o capim colonido, trazidos nos
navios negreiros como cama de escra-
vos. A Brachiaria decumbens, avalia-
da inicialmente (década de 60) no nor-
te do Pais, teve sua expansao alavanca-
da nos anos 70 por programas gover-
namentais de fomento, como o Conde-
pe e Propasto, e disseminou-se com fa-
cilidade gracas a boa adaptacido e pro-
dutividade em solos acidos e pobres, ca-
racteristicos dos cerrados brasileiros.
Na ocasido, milhdes de hectares foram
formados com sementes ainda impor-
tadas da Austrilia, definindo assim um
extenso monocultivo no Brasil central
pecudrio.

Nio tardaram a aparecer problemas
como a cigarrinha-das-pastagens (que
encontrou na Brachiaria decumbens
uma cultivar suscetivel) e também re-
latos de fotossensibilizacdo em bezer-
ros. Descobriu-se que eqiiinos nao a
consomem. Para contrapor os altos pre-
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¢os de importacdo de se-
mentes, foi desenvolvi-
da aqui a tecnologia de
produgio de cultivares e
fomentada uma pujante
induistria que hoje carac-
teriza o Brasil como o
maior exportador mun-
dial de sementes de for-
rageiras tropicais, mer-
cado que movimenta
cerca de US$ 250 mi-
lhoes, tanto quanto o
mercado de sementes de
milho hibrido. Este se-
tor, apesar de ainda mui-
to heterogéneo quanto a
tecnificacdo, responde
pela demanda interna e
pela exportagdo para a
Ameérica Latina.

Em 1984, a Embra-
pa liberou a primeira
cultivar de Brachiaria
brizantha, a cv. Marandu que em tupi-
guarani significa "novidade". Por ser
um capim agressivo, adaptado a solos
de média fertilidade, resistente a cigar-
rinha-das-pastagens e com bons indices
de produtividade animal, expandiu-se
especialmente em dreas-problema como
a pré-Amazdnia (sul do Pard, Tocantins,
Acre, Rondénia e norte do Mato Gros-
s0). Estima-se hoje que cerca de 50%
; das pastagens cultivadas
brasileiras (100 milhdes
de hectares) estejam plan-
tadas com esta semente.

DESENVOLVIMENTO
DE NOVAS CULTIVARES

H4 duas maneiras de
obter novas cultivares. A
primeira envolve a sele-
¢fio a partir de uma cole-
¢do de plantas bem adap-
tadas. A segunda, pelo
2 melhoramento genético,

em que se cria nova vari-

zamentos entre plantas selecionadas.
Estas duas linhas de acfio estdo sendo
utilizadas pela Embrapa Gado de Cor-
te para produzir novas variedades de
braquidria.

No caso da cultivar Xaraés, ela
resultou de uma selecdo entre 212 eco-
tipos avaliados em canteiros por trés
anos, seguida de ensaios regionais pelo
Brasil por outros dois anos, quando
competiu com mais 18 Brachidria bri-
zantha. O passo seguinte, a avaliaciio
do efeito do animal com outras sete bri-
zantha por mais dois anos, encontra-se
em ensaios de desempenho animal com
mais trés ecotipos em Itabela/BA, Pla-
naltina/DF, Nova Odessa/SP e Campo
Grande/MS. Séo parceiros a Comissao
Estadual de Pesquisa da Lavoura Ca-
caueira do Centro de Pesquisa do Ca-
cau (Ceplac/Cepec) da Bahia, o Insti-
tuto de Zootecnia (IZ) de Nova Odes-
sa/SP e a Embrapa Cerrados. A Xaraés
faz parte de uma grande colegdo de bra-
quidrias importada pela Embrapa em
1987, proveniente do Centro Internaci-

abilidade a partir de cru- |

onal de Agricultura Tropical (CIAT) na




Colémbia, institui¢do que realizou vi-
agens de coleta na Africa em 1984 e
1985, buscando diversidades de bra-
quidrias. O risco associado ao mono-
cultivo jd era entdo percebido e a fal-
ta de opgdes no continente america-
no estimulou os programas de sele-
¢do e melhoramento em diversos or-
gios de pesquisa. O nome derivado
do tupi-guarani foi escolhido em ho-
menagem a regido hoje conhecida

como Pantanal Mato-
grossense, compreen-
dendo tanto o comple-
X0 ecossistema de la-
goas e vazantes quan-
to as tribos indigenas
que habitaram a re-
gido.

CARACTERISTICAS
DA CULTIVAR

O capim-xaraés é
uma planta robusta,
que atinge altura mé-
dia de 1,5 metro. Tem
folhas mais largas que
as da cv. Marandu e
coloragdo verde-escu-

gides de clima tropi-
cal dmido e para as de
: cerrado, com estacao

seca variando entre
quatro e cinco meses, e também para

solos de média fertilidade, apresen- |

tando boa resposta a adubacgdo. Ou-
tra vantagem do xaraés € seu vigor
vegetativo: tem rdpida rebrota apds
a desfolha e possui 6tima capacida-
de de adensamento. Apesar do porte
ereto (crescimento em touceiras),
apresenta colmos finos com nds, que
emitem raizes quando rebaixados ao

ra. E indicada parare- |

nivel do solo pelos animais em pas- |

tejo, gerando novas plantas e forman-
do um pasto bem fechado, que evita
surgimento de invasoras. O vegetal
tem boa produgdo de sementes (100
a 120 kg por hectare/ano), com alto
poder germinativo.

A capacidade de suporte do xara-
€s € maior que a do Marandu. No pri-
meiro ano de avaliacdo chegou a su-
portar, no periodo das chuvas, 60%
mais animais e a proporcionar um
ganho de peso anual por drea 35%
maior. No periodo seco, o desempe-
nho do xaraés foi similar ao do Ma-
randu e superou o dos colonides. Esta
cultivar apresenta, ainda, teor de pro-
teina entre 9 e 13% nas folhas e re-
sisténcia moderada a cigarrinha. Nes-
tes anos de experimentagio, ndo fo-
ram observados danos por esse inse-
to no campo, nem problemas causa-
dos por fungos nas dreas plantadas
com capim-xara€s.

Esta cultivar estd registrada no
Servico Nacional de Protecao de Cul-
tivares do Ministério da Agricultu-
ra, Agropecudria e Abastecimento
(MAPA) sob ntimero 04509 pela Em-
brapa, que certifica a pureza genéti-
ca. Neste ano as sementes genéticas
serdo repassadas aos multiplicadores
para que em setembro/outubro de
2003 haja quantidade suficiente para
comercializacdo e disponibilizacado
aos pecuaristas. B

A nossa pubh'tag&o de iulho da revista

BRASIL AGRicoOLA

www.agranja.com
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NOTICIAS DA ARGENTINA
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Longe da ESTABILIDADE

As derrapadas oficiais
continuam atrapalhando o
comércio de graos, sobre-
tudo no que diz respeito as
dividas prévias por insu-
mos. Depois da pesifica-
cdo desse endividamento ba
e, mais tarde, do chamado
"dolar agropecudrio”, ago-
ra 0 governo esta revisan-
do novamente sua postura,
tendo em vista a contrari-
edade demonstrada pelos
produtores. Segundo fontes oficiais,
na tltima semana de maio seria defi-
nida a implementacdo de mecanismos
alternativos para o pagamento, ainda
que no governo parecam predominar
as ddvidas sobre as certezas. Confor-
me indicamos em informes anteriores,
esse é um ponto crucial a ser resolvi-
do.

O financiamiento da nova safra
devera cair novamente nas maos dos
provedores de insumos, ante a que-
bra do sistema bancario. Estd em
jogo uma divida de US$ 3,5 bilhoes

e a posicdo do empresariado € cobrd-
la na mesma moeda em que foi pac-
tuada.

Outros temas também preocupam
o produtor argentino. A duplicacio do
preco do oleo diesel desde a desvalo-
rizacdo de dezembro ndo é desprezi-
vel, pois este custo é o mais impor-
tante para o setor. As organizagdes re-
clamaram para o diesel direitos de ex-
portacdo similares aos fixados para o
petréleo cru, em uma tentativa de di-
minuir o preco e normalizar o abaste-
cimento.

A Granja :

CHAC

www.ogritotel.com
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Em meados de maio, 70% da area
plantada havia sido colhida, com um
rendimento médio de 2.740 kg/ha e uma
projecao de produc@o final em torno de
29.8 milhdes de toneladas. Ao fecha-
mento deste informe, eram registradas
chuvas torrenciais que podem compli-
car o final da colheita.

Trigo

A incerteza marca o comego da se-
meadura do cereal no norte do pais. As
primeiras estimativas indicam uma pos-
sivel reducdo da superficie em 8% a
12%, unicamente em conseqiiéncia das
sérias limitagOes econdmicas e de finan-
ciamento.

DESAGRADO

Os produtores argentinos receberam com profundo mal-estar a decisio do go-
verno dos Estados Unidos de incrementar os subsidios aos agricultores daquele
pafs. Trata-se de um jogo macabro, no qual € exigido cada vez mais dos paises
emergentes e, por outro lado, dia a dia sdo impostos limites as poss1blhdadesﬂde
evoluc@o econdmica. A medida ndo afeta apenas a Ar‘gent'ma, que em conseqiién-
cia perdera US$ 1.4 bilhdes por ano, mas,todos os paises integrantes do Grupo de
Cairns. Os fazendeiros norte-americanos receberam uma ajuda adicional de.U_S$
51.7 bilhdes, afetando a competitividade dos paises que nao estdao em condicdes
de subsidiar sua producdo. E claro que aqui ninguém confia nas palavras de Geor-

ge W. Bush quando ele assegura que

“0s novos subsidios ndo alentaram a super-

produgio e, desse modo, nio pressionaram os precos”. Essa historia ji conhece-

mos no passado.

Leite

O setor leiteiro continua brigando
por uma recomposicio de precos. Re-
clama-se agora uma elevagdo do valor
do leite fluido a 38 centavos de peso. A
meta € atingir uma cotacio em torno de
10 centavos de ddélar, estabelecendo
como referéncia os 14 centavos de doé-
lar por litro recebidos pelos leiteiros ne-
ozelandeses e australianos.

Novilho

Os precos médios se mantiveram em
torno dos $ 0,40/kg e a demanda mos-
trou-se irregular. As chuvas que estio
caindo nestes dias podem animar os
compradores a incrementar a pressao
ante a possibilidade de que se dificulte
a saida dos campos.

 CONFLITO

Estima-se que a provincia argentina de Mendoza tenha perdido cerca de
onseqiiéncia da controvérsia com o Brasil em relacio a
nto de péras e macis nas quais fora detectada a presen-
ca de 155 mil caixas dessas frutas foram retidas na
do Mercosul decidiu proibir por tempo indetermina-
ruta argentina. Com esse novo carregamento, $ao 100 mil
52 mil caixas de macis nos frigorificos locais, a espera do

US$ 2 milhges em C
um recente carregame
ca de carpocapsa. ’Cgl-
fronteira, onde 0 SOCIO
do o ingresso de t
caixas de péras € -
(érmino
menticia
Jes nas plant:
contestar rapl

vérsia s manterd ao menos por um mes.
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do conflito. O Servigo Nacional de Sanidade e ngtli_dade Agroali-
(Senasa) levou uma proposta ao Brasil para iI‘ll.’.e]_‘lSIflCaI; 0S contro-
lantas de empacotamento, ainda que o pais vizinho ndo costume
damente estas proposi¢oes. Por isso, estd previsto que a contro-
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SEMENTES

dano mecénico é o principal

problema que afeta a qualida-

de das sementes de soja. Mui-
tos fendmenos concorrem para que o
investimento seja comprometido e a pi-
ora da sanidade da semente prejudique
arentabilidade do sementeiro. Por isso,
€ preciso ficar atento a uma série de
manejos indispensdveis. A primeira
providéncia a ser tomada € o controle
do nivel de infestagcdo do percevejo, o
maior inimigo do produtor, pois ao pi-
car a planta ele injeta um fungo que tem
acdo de fermento, elevando a umidade
da semente e provocando sua deterio-
ragiio. Como a umidade aumenta de for-
ma excessiva, provocando uma colhei-
ta precoce, a planta ndo chega a ama-
durecer. “O percevejo interfere na uni-
formidade de maturacdo”, diz Francis-
co Krzyzanowski, pesquisador da Em-
brapa Soja. Por sua vez, a diferenca de
maturagdo causa dano mecanico duran-
te a colheita, pois as maquinas terdo de
trabalhar com alta rotacdo no cilindro
de trilho. A incidéncia tolerdvel de per-
cevejo € de meio inseto por metro qua-
drado.

Para ndo deixar que essa praga fi-
que fora de controle, é preciso contro-
lar a lavoura desde o inicio da forma-
¢do da vagem até a época proxima a
colheita. Isso implica em monitorar
ndo so as dreas periféricas, mas tam-
bém o centro, pois o percevejo tem
capacidade de migragdo muito grande.

Francisco Krzyzanowski é pesquisador da
Embrapa Soja

As dreas de fronteira com outras pro-
priedades também precisam ser visto-
riadas constantemente. Considerando
a capacidade de deslocamento da pra-
ga, é preciso preocupar-se também
com a atencio dada pelos vizinhos ao
controle, pois sem isso um procedi-
mento correto fica nulo.

Outro fendmeno a comprometer a
qualidade das sementes € a deteriora-
cdo por umidade. Como em certas re-
gides € normal ocorrer variacdes cli-
maticas em apenas um dia, com chu-
vas fortes seguidas de sol intenso, a
umidade pode oscilar entre 19% e me-
nos de 13%. Com isso, a casca pode
enrugar na regifio oposta ao eixo em-
briondrio e o tecido passa a ser muito

Divulgacio

DANO mecéinico

exigido. Isso pode ser evitado com uma
rapida operacdo de colheita assim que
a semente atingir os 13% de umidade.
“0 campo passa a ser 0 pior armazém
para a semente”, observa Krzyzano-
wski. Para isso € necessdario um par-
que de méquinas que faca frente a re-
lacdo de uma colheitadeira para 250
hectares. Tendo em vista essa situacio
ideal de rapidez de colheita, a opera-
¢do exige alta capacidade de recepcio
das sementes, com estrutura de silos
correspondente.

Por fim, no momento da colheita, é
preciso controlar o nivel de umidade
da vagem, pois quanto mais baixo ele
for, mais suscetivel a danos as semen-
tes ficam. Essa preocupacgio deve ser
ainda mais acentuada em regides tro-
picais, onde o material tende a secar
rdpido no campo. “A faixa ideal de
umidade € de 13%”, diz o pesquisa-
dor. A forma de aferir esse nivel € dada
pelo indice de “bandinha™ (quando a
semente se parte em dois), ndo deven-
do de passar de 3%. A verificacido pode
ser feita com um copo medidor do gra-
neleiro.

Para fazer uma velocidade de trilha
adequada, o cilindro batedor nio deve
girar a menos de 500 rpm. Caso a se-
mente esteja muito seca, o ideal é trilhar
com 200 rpm. “Ocorrerdo perdas na va-
gem, mas os ganhos na qualidade deve-
rdo ser significativamente superiores as
perdas”, avalia Krzyzanowski. Il

A QUALIDADE

DA SEMENTE
COMECA NO CAMPO
E TERMINA NOS
EQUIPAMENTOS

PA ¢YrotA

Classificader de sementes

Classifica soja e milho
em 5 tamanhos de peneiras.
Peneirdao SXP. llI-S:
Capacidade: 4.200 kg/h
Peneirdo SXP. llI-D:
Capacidade: 8.400 kg/h

SILOMAX IND. COM. LTDA.

CONCESSIONARIA DOS PRODUTOS

Yrom

Elevador
de corrente para

sementes
Modelos:
simples, duplo,
triplo e quadruplo.
Capacidade:

de 10 a 80 t/h

Av. dos Expedicionarios, 342 - 6° andar - sala 62 - CEP 86600-000 - Rolandia - PR
Fone: (43) 256-0010 - Fax: (43) 256-8640 - e-mail: vendamax@onda.com.br
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Um estudo comprovou
que o uso de variedades gene-
ticamente modificadas de soja,
canola, algodio e milho dimi-
nuiu em 22,3 milhdes de qui-
los 0 uso de defensivos agri-
colas no ano 2000. Publicado
no Journal of Animal and
Feed Sciences, o trabalho foi
realizado pelo professores Phi-
pps e Park, do Departamento
de Agricultura da Universida-

DEFENSIVOS

¥

de de Reading, no Reino Uni-
do. O estudo “Beneficios am-
bientais das plantas genetica-
mente modificadas: perspecti-
vas globais e européias sobre
a sua habilidade em reduzir o
uso de pesticidas’ estd sendo
usado para estimular os efei-
tos que as plantas transgénci-
as terdo caso seu cultivo seja
largamente difundido na
Unido Européia.

DECODIFICADO O GENOMA

do fungo Ashbya

Pesquisadores da Syn-
genta e do Centro de Bio-
tecnologia (Biozentrum)
da Universidade de Basi-
léia, na Suiga, consegui-
ram mapear a seqiiéncia
genética do fungo patogé-
nico Ashbya gossypii. Re-
alizado pela primeira vez
no mundo, esse mapea-
mento possui grande valor
cientifico e ja tem permiti-
do alcancar resultados im-
portantes em pesquisas ini-
ciais na evolucdo do geno-
ma. A ciéncia aproveitard
o seqiienciamento genéti-
co para reconhecer de for-

ma mais rdpida e segura as
funcdes e efeitos dos genes
de plantas e fungos na pa-
togenia humana. Na prati-
ca, a descoberta pode tra-
zer efeitos expressivos na
pesquisa de novos fungici-
das. “Os resultados obti-
dos com essa pesquisa se-
rdo muito uteis, pois nos
fornecerao uma base im-
portantissima para a inova-
¢do e desenvolvimento de
novos métodos de prote-
cdo de colheitas”, destacou
o diretor mundial de Pes-
quisa & Tecnologia da
Syngenta, David Evans.

Servico de INFORMACOES SOBRE

BIOTECNOLOGIA

A FAO lancou um ser-
vico de difusao de informa-
¢es, via e-mail, sobre biq—
tecnologia aplicada a agri-
cultura e alimentacdo nos
paises em desenvolvimgn—
to. O objetivo € divulgar in-
formacoes sobre o desen-
volvimento da biotecnolo-
gia e todas as questoes re-
[acionadas ao assunto. Os
assinantes do servigo cha-

mado FAO-BiotechNews,
que é gratuito, receberdo
boletins mensais, bem
como agenda de eventos e
artigos especializados. Para
assinar € necessdrio enviar
um e-mail para o enderego
mailserv@mailserv.fao.org
. E importante lembrar que
as informacoes, inicialmen-
te, serdo repassadas apenas
em inglés.

Soja fransgénica INDUSTRIALIZADA

O 11° Pelo-
tao de Policia
Ambiental de
Sdo Miguel do
QOeste, em San-
ta Catarina,
estd investi-
gando o uso de
quatro tonela-
das de soja ge-
neticamente
modificada in-

dustrializada por uma empresa do extremo oeste do Estado. A
preocupacgio maior é descobrir os fornecedores, jd que o cultivo
ndo é permitido no Pais. Ja foram identificados cerca de 231 hec-
tares de soja transgéncia em 19 lavouras da regido Oeste, espa-
lhadas por cinco municipios. Para o secretario-geral da Federa-
¢io da Agricultura no Estado de Santa Catarina (Faesc), Enori
Barbieri, defensor dos transgénicos, alguns produtores estio sen-
do “bodes expiatérios” da falta de defini¢do sobre o plantio de
produtos geneticamente modificados no Brasil. O secretdrio de-
fende a regulamentacdo do plantio e da comercializagdo.

Usos DIFERENCIADOS para a soja

Em recente visita a Em-
brapa Soja de Londrma{’PR,
o diretor do Centro de Pesqui-
sas para Utilizagao de Pr,o_dfj-
tos Agricolas do Depgnai
mento de Agricultura dos Es-
tados Unidos, Peter .lo!msen..
destacou que 0S AaMErcanos
tém investido na descoberta
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| de usos diferenciados para a

soja. Um dos primeiros resul-

tados foi o desenvolvimento |

de tecnologia para producdo

de biodiesel com a oleagino- |

sa. Ao longo dos anos, segun-
do ele, os americanos aperfei-
coaram esta tecnologia, cujo

produto é composto por 80% |

A Granja

de diesel e 20% de dleo de
soja. “A grande vantagem do |

biodiesel é que o produto che-

ga a reduzir em até 20% os
niveis de polui¢do causados
pelos petrdleo”, diz Johnsen.
QOutra linha de pesquisa mos-
tra que a introducio de 2% de
dleo de soja pode melhorar o
desempenho dos motores.
Além do biodiesel, o diretor
salientou a importincia da
utilizacdo da soja na fabrica-

| ¢do de tintas.
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PLANTIO DIRETO

0 caminho da

trajetéria da humanidade, em
Asua evolucdo didria, tem leva-
do o homem a situacdes para-
doxais: todo o avango cientifico esta-
beleceu um padréo de satide nunca an-
tes alcangado, fazendo com que o au-
mento populacional fosse dristico.
Duplicar a populacdo da Terra, fato
que até um passado recente demora-
va vdrias centenas de anos, hoje ocor-
re a cada 40 anos ou menos. Essa cres-
cente populagdo traz consigo uma de-
manda por alimentos sem preceden-
tes na Historia, levando os setores
produtivos a esforcos e atitudes tam-
bém sem precedentes para satisfazer
essa demanda.
Atuando dentro de sistemas de

producio tradicionais, estes esforgos |
e atitudes dos produtores tém causa- |
do uma perda de sustentabilidade — |

inicialmente agrondmica, depois eco-
ndmica — levando extensas dreas a se
tornarem improdutivas ou invidveis
para a producdo econdmica de ali-
mentos. Eis o paradoxo: a falta de ali-
mentos € uma ameaga sobre a cabe-
¢a de grande parte da humanidade,
apesar de todos os avangos da cién-
cia.

SUSTENTABILIDADE

Medrcio Scaléa - Monsanto Uberaba/SP

A andlise do quadro apresentado
na proxima pagina, de autoria de Car-
los Sierra, em 1989 e citado por Car-
los Crovetto no livro Rastrojos So-
bre El Suelo (1992), de onde foi tra-
duzido e adaptado, mostra o porqué
da degradacdo e perda de sustenta-
bilidade nos cultivos convencionais

S X

sob preparo de solo, a0 mesmo tem-
poO em que permite enxergar a possi-
bilidade que o plantio direto na pa-
Iha tem como ferramenta valiosa na
recuperacio da sustentabilidade per-
dida.

MATA VIRGEM

O quadro indica que um ambien-
te de mata virgem € considerado um
ecossistema fechado, pois ocorrem
poucas trocas com os sistemas vizi- |
nhos. Em virtude dessa caracteristi-
ca, hd equilibrio entre os componen-
tes do ecossistema, o que € represen-
tado pela proporcdo entre a base fi-
sica natural e a massa organica ali |

i presentes. Este equilibrio gera alta

reciclagem dos componentes mine-

| rais (com poucas entradas e saidas)

e um ciclo da matéria orgénica tipi-
camente em manutencio.

A manutencio dos ciclos do car-
bono e do nitrogénio (matéria orgi-

PD na palha revela-se um ecossistema semi-aberto pois

ocorrem trocas com sistemas vizinhos

A SERRANA LEVA AO RIO GRANDE
DO SUL E SANTA CATARINA 0
CAMPEAO DE PRODUTIVIDADE

DO CENTRO-OESTE.

Tdibo

E SUPERPRODUCAO

X Fornece no minimo sete nutrientes essenciais para s plantas;

Os equipamentos de aplicacio tém menor desgaste e as requlagens tornam-se mais precisas e duradouras;

B0 Permite distribuir pequenas quontidodes de micronutrientes de maneira uniforme na lavouro;

9 Proporciona maior rendimento na operaciio de semeadura e adubacdo;

0 05 nutrientes contidos ro farmula chegam de maneira mais uniforme ao solo;

B0 Possibilita que as culturas expressem seus rendimentos potenciais;

B Vérias formulacdes atendendo as diferentes necessidades do complexo solo,/planta; "S'J S errana

B £ o fertilizante usado em lavouras compeds em rendimento e rentabilidode.

FERTILIZ
Ao lado de quem produz
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PLANTIO DIRETO

CARACTERISTICAS ECOLOGICAS DE UM SOLO

VIRGEM E DE

DOIS SISTEMAS DE PLANTIO

Caracteristica Mata virgem Plantio convencional Plantio direto na palha
Ecossistema Fechado Aberto Semi-aberto
Componentes Em equilibrio Em desequilibrio Sustentavel

Minerais Alta reciclagem Baixa reciclagem Boa reciclagem

(perdas de P, Ca, Mg, K)

Matéria organica Em manutencao

Biomassa Em equilibrio
Chuvas Otima retencao
Erosao Sem erosao

(Adaptado de Sierra/1989, citado por Crovetto/1992)

nica) leva a uma biomassa estdvel,
exercendo boa cobertura sobre o
solo, interceptando eficientemente as
gotas de chuva, evitando a erosdo e
otimizando a retencao da dgua cai-
da. Um tipico exemplo € a floresta
amazdnica: mata tropical no climax
de seu desenvolvimento, poucas tro-

cas com ecossistemas vizinhos, alta

reciclagem de minerais e ciclo esta-
vel da matéria orgénica. Arvores der-
rubam folhas, que apodrecem, tor-
nam-se himus e sdo absorvidas pe-
las raizes, tornando-se novamente fo-

lhas, e assim por diante. Como bem

Severas perdas
Escassa
Retencao deficiente

Forte erosao

Em manutencao
Em reativagcao
Retengao eficiente

Erosao minima

| tamento de carbono e nitrogénio.

PLANTIO CONVENCIONAL

Na abertura de novas dreas para
plantio, a agricultura acaba por desa-
lojar as matas nativas, preparando os
solos para o cultivo de alimentos.
Apés alguns anos, a andlise mostra
que nos sistemas convencionais tra-
dicionalmente usados, com base em
operacdes de preparo de solo com ara-

| dos e grades, estabelece-se um ecos-

diz Lucien Séguy, é o sistema de |

“hombeamento” tropical, com alta

reciclagem de minerais e reaprovei-

sistema totalmente aberto: ha muitas
e grandes trocas com ecossistemas
vizinhos, o que leva a um forte dese-
quilibrio entre seus componentes ba-
sicos (mineral e orgénico).

Sistema proporciona a volta da sustentabilidade

agronomica, que traz consigo a economica
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Esse desequilibrio
leva & perda de minerais
(P, Ca, K, Mg, por ero-
sdo ou lixiviacdo), con-
seqiiéncia também da
baixa reciclagem. Mas o
que talvez seja pior (por
ser muito mais dificil de
repor) sdo as perdas de
matéria orginica: a cada
preparo de solo toda a
massa vegetal ali pre-
sente € picada e enter-
rada, vindo a ser pron-
tamente atacada por mi-
croorganismos do solo,
gerando, em tltima ana-
lise, gds carbdnico e
vapor d'dgua, que se
perdem na atmosfera.

Essa perda de maté-
ria orgdnica gera uma
biomassa cada vez mais
escassa, que ndo € efi-
ciente em reter e infil-
trar a d4gua das chuvas,
causando erosdo. Exem-
plos dessa situacdo
existem aos montes,
mas, pela dimensio,
pode-se citar a triste-
mente célebre erosido “Chitolina”, em
Mineiros/GO. Num solo de Cerrado,
arenoso e de média declividade (bor-
da de chapaddo caindo para o vale de
um rio), o plantio convencional de
soja por vdrios anos seguidos levou a
uma perda de sustentabilidade tal que
criou uma erosdo de quase dois quild-
metros de extensdo, monitorada pelo
Ibama e assunto de programas de TV.
Era uma vegetagdo nativa em equili-
brio, substituida pelo monocultivo de
soja com varias operagdes de preparo
de solo por ano, eventualmente fogo,
com perda de matéria orginica, defi-
ciéncia na retencdo e infiltracdo de
chuvas, escorrimentro superficial,
erosio e desastre ambiental.

PLANTIO DIRETO
NA PALHA

Entre os dois opostos situa-se o plan-
tio direto na palha, que, apds alguns anos
de adogao, revela-se um ecossistema
semi-aberto, pois nele ocorrem trocas




com ecossistemas vizinhos (coloca-se
adubo, semente, retira-se producio, pro-
duz-se palha). Mas tudo dentro da pro-
cura, ndo do equilibrio perfeito da mata,
¢ sim da sustentabilidade agronémica e
economicamente vidvel entre seus com-
ponentes.
Rotacao de culturas, cultivo de espé-
cies para cobertura, producdo de palha-
integracdo entre agricultura e pecu-
dria. Tudo leva a uma boa reciclagem

dos minerais e 2 manutenc¢do ou mesmo

melhoria da matéria orgnica, represen- |

tada por sua decomposicio lenta e gra-
dual, produzindo acidos orgénicos de
cadeia longa, mais estaveis e menos so-
liveis. Consegue-se, com isso, a reati-
vagdo da biomassa, que passa a intercep-
tar a chuva de forma eficiente, estocan-
do dgua no solo, alimentando o lengol
fredtico, regularizando o fluxo de nas-
centes e rios e eliminando a erosio. E a

Mateérias jornalisticas
Secoes

O Sites rurais
A GRANJA DO ANO
Bolsas de valores

Atendiniento
an Assinnte

O plantio convencional por vdrios anos consecutivos
leva a perda de sustentabilidade, criando erosao

volta da sustentabilidade agrondmica, re-
presentada pela diminuicido das perdas
minerais e principalmente de matéria or-
génica e pelo melhor desfrute da dgua
disponivel, que traz consigo o retorno a
sustentabilidade econémica.

Se a sustentabilidade é um fator es-
sencial na luta pela producio de alimen-
tos para uma populacio em explosdo. o
plantio direto na palha é uma valiosa fer-
ramenta nessa busca. l

Numeros anteriores das

revistas A GRANJA e AG Leiloes
Artigos técnicos

Plantio Direto

Agendas de eventos e leiloes
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AGRIBUSINESS

ACUCAR E ALCOOL

atencio do mercado internacio-
nal esteve voltada, na semana
dos dias 9 a 16 de maio, para o tra-
dicional Sugar Dinner que aconte-
ceu em Nova York, onde os gran-
des players do mercado se reuniram
para discutir o setor sucroalcoolei-
ro mundial. Ao que parece. os im-
portadores russos terdo que inten-
sificar as compras para preencher
suas cotas antes do aumento das ta-
rifas de importacdo no segundo se-
mestre.

O problema nos portos russos
vem se agravando e prejudica o de-
sembarque de acticar jid contratado
e ndo desembarcado. Nas bolsas in-
ternacionais, o mesmo periodo de
9 a 16 de maio foi marcado no ini-
cio por fortes altas, o que deu mar-
gem a realizacdo de lucros e fixa-
¢ido por parte dos paises produto-
res. Em Nova York o primeiro ven-

cimento acusou uma valorizagio de
7,35% e na bolsa londrina o primei-
ro vencimento valorizou cerca de
2.04%. Na BM&F os vencimentos
futuros tiveram variacdo positiva,
com destaque para o primeiro ven-
cimento (Ago/02) com valorizacido
de 7,38% (ver grifico). O mercado
spot de alcool anidro continua fir-
me, com cotagao
oscilando entre
R$ 600,00/m? e

Russia vai as compras mesmo com problemas portudrios

A

Carlos A. Widonsck - gma@bmf.com.br
Artigo redigide em 17/5/2002

cimentos futuros. Cresce o interes-
se dos participantes deste mercado
nas operacdes indexadas ao contra-
to futuro de dlcool anidro, onde
ambas as partes fixam sua compras
e vendas contra os vencimentos fu-
turos da BM&F. Para nido correrem
risco de prego, elas fazem o hedge
na bolsa.

Evolugao das cotagdes agucar BM&F - primeiro vencimento | 4

R$ 610,00/m3.

Na BM&F,

depois de fortes
altas, parece que
o mercado vem
experimentando
um movimento
de realizagdo de
lucros com que-
da de precos na
maioria dos ven-

ALGODAO

Profecionismo americano chega ao mercado

o dia 8 de maio, o senado norte-
“ americano aprovou o Farm Bill, que
aumentard consideravelmente os subsi-
dios a agricultura daquele pais, com re-
percussdes negativas nos pregos interna-
cionais. A demanda de algoddo tem sido
canalizada, em sua maioria, para a comer-
cializacio com PEP, a ndo ser no caso :je
algumas empresas que at§ oﬁmomento niao
conseguiram obter a csamdao_ SICAF. De
modo geral, as inddstrias estao sem esto-
ques e sem cobertura futura, compranf:lo
somente o necessério. De 9 a 15 de maio,
houve a divulgagdo do relatério mensal
de oferta e demanda das safras 200 1/200;
e 2002/2003 do Departamento de Agri-
itura do Estados Unidos ( USDA_). A
4 americana aumentou as estima-
tivas para o consunlw doméstico e para as
exportagdes da safra 2002/2003 e dimi-
nuiu a projegao de estoques finais do pe-
rodo. Com relagdio a queda destes esto-
ques, 0 Foreign Agricultural Service

cu
agenci
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(FAS), vinculado & USDA, trabalha com
queda de 10%. O mercado spot continua
calmo e com pregos estdveis. Na quinta-
feira, 16 de maio, um novo leilao de PEP
serd realizado, com oferta para 20 mil to-
neladas. O valor inicial do prémio é de
R$ 0,1320/kg, com R$ 0,14/kg adiciona-
dos sobre o prémio final para exportado-
res. O segundo lei- e :
lao de PEP, realiza- '

Daniel Rigolino — gma@bmf.com.br
Artigo redigido em 17/5/2002

794 para Maringd/PR e 150 para o Mato
Grosso. As cotagdes em 135 de maio fo-
ram: {ndice Esalg/BM&F fixado em
R$c96,64/lp para pagamento 2 vista e
R$c97,44 para § dias; indice “A” da Co-
tlook em US$c38,55/1p; vencimento de
julho/02 na bolsa de Nova York em
US$c36,11/1p.

Indicador ESALQ/BM&F

do na semana pas-

sada, negociou toda

a oferta de 20 mil

toneladas, com de-

sdgio de 5,3%, ou
R%$ 0,1250 de pré-
mio. Do volume to-
tal, de 20 mil tone-
ladas, 15.978 foram
arrematadas pela
BM&F, 3.078 sai-
ram para Uberldn-

Em R$d/lb
@
S

i I
‘janion mar/o1

| dia e Minas Gerais,

" mato1

I Indicador ESALQ/ BM&F
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|
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MILHO

Mercado movimentado com operacoes de wash-out

om a chegada das chuvas, a umi

dade do solo melhorou, mas nos es-
tados de Goids e Minas Gerais a defici-
éncia hidrica continua. Mesmo com o
crescimento de 7% na drea plantada, a
produgdo pode ndo atingir os 6,3 mi-
lhdes de toneladas da safra passada,
pois as previsdes para a safrinha divul-
gadas pelo mercado sdo de perdas em
torno de 20%. Com isso, o preco do
produto continua firme, atingindo niveis
em que a exportagdo ndo é mais vidvel.
Algumas empresas estio realizando ope-
ragbes de wash-out, que consiste em re-
direcionar para o mercado interno o mi-
lho que esta pronto para exportacdo. A
demanda por milho pode enfraquecer um
pouco, devido ao excesso de frango no
mercado e a noticia de que a producao da
Ruissia — expressivo importador de carne
de frango — devera crescer ao redor de
12%, levando os avicultores a rever suas
previsdes de criagdo.

A BM&F registrou no periodo de 9 a
16 de maio uma grande movimentagio,
com boas negociacdes e alto volume fi-
nanceiro, chegando a bater o recorde da
categoria. Os vencimentos fecharam em
16 de maio conforme segue: o julho/02
ficou a R$ 14,45/saca acumulando uma
variacdo positiva de 0,70% na semana; o
setembro/02 ficou 0,65% mais barato, R$
15,50/saca; o no- S

BRASIL

Rolando Robiatti Kuert — gma@bmf.com.br
Artigo redigido em 17/5/2002

reu no disponivel. Em Campinas/SP, se-
gundo o indicador FGV/BM&F, o pro-
duto estd valendo R$ 0.18 a mais, atin-
gindo R$ 13,88/saca. Em Dourados/MS
a alta foi de R$ 0,30/saca, valendo R$
13,30/saca. A alta de precos em plena
safrareflete 0 movimento de retencao por
parte de produtores e a especulagdo com
relacdo a producdo da safrinha.

vembro/02, que va-
lia R$ 15,98 no ini-

i . Evolugdo dos Contratos em Aberto de Milho Futuro na BM&F

cio da semana, fe-

jan/02 fev/02 B mar/02 M abr/02

chou a R$ 15,80/

AT

saca; o vencimento
janeiro/03 foi nego-
ciado a R$ 14,85/
saca, caindo 1,01%
no periodo. Se no
mercado futuro al-
guns vencimentos
obtiveram quedas,
0 mesmo nao O cor-

CAFE

Busca por protecio na Bolsa de Mercadorias & Futuro |

BM&F participou do semindrio re-

alizado pela Associacdio do Café do
Cerrado em Patrocinio/MG. O tema
abordado foi o incremento do volume e
suas causas, em que o produtor se inse-
re, utilizando cada vez mais o contrato
para se proteger, e as diversas modali-
dades de operacdes que sdo feitas na
BM&F atingindo direta e indiretamente
este mesmo produtor.

Na semana de 21 a 24 de maio a
BM&F participard no Semindrio Inter-
nacional do Guarujd/SP, para o qual sdo
esperadas mais de 300 pessoas do mun-
do inteiro.A Bolsa aproveitara para trans-
mitir aos estrangeiros presentes as van-
tagens de operar em Sio Paulo, visto o
crescimento de liquidez.

O mercado mais uma vez apresen-
tou baixa durante o perfodo de 08 a 15
de maio. Em Sdo Paulo a queda foi de
US$ 1,80/saca base Julho/2002 encer-
rando a US$ 49,00/saca. Em Nova York

para 0 mesmo periodo a baixa foi de
US$¢ 1,00/1b, com a cotacdo a US$¢
50,40/1b. Quanto aos estoques certifica-
dos, Sdo Paulo teve uma semana sem
alteracdes, com 26,6 mil sacas, e Nova
York teve uma queda de 10 mil sacas
.encerrando com um total de 2,25 mi-
Ihoes de sacas. A Green Coffee Associ-
ation divulgou seu '
numero relativo

Evolugao dos precos do Café na BM&F

Sergio Beczkowski — sergioib@bmf.com.br
Artigo redigido em 17/4/2002

US$¢ 48.30/1b e US$H¢ 50,00/1b, respec-
tivamente. Na exportacdo a qualidade
Swedish foi cotada a NY — 15¢ contra
Julho para embarques em Junho/Julho.
No mercado interno as cotacdes foram
as seguintes: Bica Dura Tipo 6 a R$
105,00/saca, Rio Tipo 7 a R$ 69,00/saca
e Conillon 7 a R$ 53,00/saca.

aos estoques totais
americanos em 30

[l 2000 I 2001

de abril. Ele repre-
sentou um incre-
mento de 32 mil
sacas em relacdo a
31/03, atingindo
5,31 milhoes de

S5acas,

Em US$/saca

O suporte e re-
sisténcia base NY
/Julho, segundo
analistas, era de
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SOJA
Panorama do mercado

m 13 de maio, o presidente Ge-

orge W. Bush aprovou a nova lei
agricola norte-americana, reduzin-
do de US$ 5,26/bushel (US$ 11,60/
saco) para US$ 5.00/bushel (US$
11,02/saco) o pregco minimo da soja
nos Estados Unidos e incrementan-
do o preco minimo do milho. Este
novo preco de garantia deverad vi-
gorar durante os préximos seis
anos.

A médio e longo prazos, esse
fato € positivo para os sojicultores
brasileiros, pois assinala moderada
reducdo de subsidios para a soja
norte-americana. Na data citada, as
cotagdes futuras na bolsa de Chi-
cago trabalharam em alta, com os
fundos de especula¢ido cobrindo po-
sicdes vendidas a descoberto.

O avanco foi motivado pelas for-
tes e continuas chuvas na parte ori-
ental do cinturdo de milho e soja
nos Estados Unidos e também no

Estado do Missouri, com previsdo
de precipitacdes adicionais a curto
prazo. Nessas dreas, 0s solos estdo
encharcados e as temperaturas ex-
cepcionalmente frias dificultam a
evaporacao.

Até o dia 12 de maio, somente
17% das lavouras de soja estavam
semeadas, em contrapartida a mé-
dia plurianual de
29%. Este é o
mais lento ritmo

\

s3]
P
>
w
—

Antonio Bueno — bueno@bmf.com.br
Artigo redigido em 14/5/2002

ricana. Esta circunstdncia implica-
ria em uma reducio adicional do es-
toque final norte-americano — safra
2002/2003, hoje projetado a um ni-
vel de 6,9 milhdes de toneladas.
Este estoque final é considerado
"apertado”. Se vier a sofrer nova re-
ducdo, cotagdes bem mais firmes
poderdo ocorrer.

LR

Indicador Esalq/BM&F

de plantio desde

1990.

Se continua-
rem as chuvas

intensas ao lon-
go da segunda
quinzena do més
de maio, podera
ocorrer uma que-
da significativa
da produtividade
média norte-ame-

BOI GORDO

mercado de boi gordo se compor-

tou em alta no periodo de 9 a 15 de
maio. Nesta data o indicador Esalq/
BM&F, a vista, fechou em R$ 42,41/
@. A prazo, o indicador foi de R$
43.06/@, com elevacgdo de 1,65% em
relag@o a semana anterior. No momen-
to, 0S8 frigorificos operam entre
R$43,00/@ a prazo para defcontar e
R$42,00 livre a vista em Sao Paulo,
sem encontrar um bpm volume de boi
neste patamar. Assim, oferecem R$
42,00 a prazo para descontar no Mato

Grosso do Sul. Apesar dos rumores
de que as exportagoes argentinas es-
tariam atrapalhando as brasﬂ’elr‘as,da
Camara da Industria € Cor’nelr‘cmA e
Carnes € Derivados da Reptiblica Ar-
gentina (Ciccra) informou qllxedz}s‘ ex-
ponagées argentinas acuml.‘l .add.s no
ano cafram 56.3% se coml?flla as ao
mesmo perfodo do ano anterior. O ata-
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Fabiana S. Perobelli / Francisco Ribeiro — fabianap@bmf.com.br

Mercado de boi no fisico e no futuro

ro e dianteiro cotados em R$3,20/kg
e R$1,90/kg, respectivamente. O fato
é explicado pelos frigorificos estarem
operando abaixo de sua capacidade,
deixando o mercado enxuto. Na repo-
sicdo, o indicador Esalg/BM&F do
bezerro para o Mato Grosso do Sul
teve uma queda de 0,5% e fechou em
R$338,93/cabe-
ca. No mercado

futuro, o preco do

Artigo redigido em 17/5/2002

R$44,80/@ e R$47,12/@ respectiva-
mente. O mercado futuro de boi gor-
do na Bolsa de Mercadorias & Futu-
ros mantém um bom nivel de liqui-
dez, com 7.407 contratos em aberto
(em 17 de maio). O més com maior
liquidez € julho, com 3.060 contratos
em aberto (em 17 de maio).

Mercado Futuro do Boi gordo - Ano 2002

primeiro venci-

mento estd “cola-

do” ao indicador

'} 44.50
Esalq/BM&F, e = oid
os spreads entre ¥ s
. 42,
este vencimento e 42‘23,
41,50

os mais longos fe-
charam. Os venci-
mentos de jul/02,
ago/02 e out/02

| fecharam cotados

em R$44,31/@,

Mar

Abr  Mai Jul Dez

Vencimentos

Jun

ado permaneceu estavel, com trasei-
C )



ARROZ

Governo infervém no Mato Grosso

ara estabilizar o preco da saca de

arroz (60 kg), que superou R$
18,00, o Ministério da Agricultura
anunciou a liberagdo de estoques do
grio em casca da Companhia Nacio-
nal de Abastecimento (Conab) no Mato
Grosso. O primeiro dos quatro leiloes
que serdo realizados acontece no dia
11 de junho na Bolsa Brasil Oeste, em
Varzea Grande/MT, com a oferta de 20
mil toneladas. Os demais leildes serdo
realizados até 2 de julho. No Sul fo-
ram suspensos os leildes de recompra
e repasse de arroz, decisdo tomada em
conjunto pela cadeia produtiva, Conab
e Ministério da Agricultura, em fun-
ciio do prego de mercado do produto
estar acima dos R$ 16,00 dos pregdes.
Jd os leilGes de contrato de opgao pas-
sam a ser quinzenais, com oferta de
3.086 contratos. O Ministério adotou
o preco de R$ 18,00 para intervencgao
no mercado por meio de leildes de op-
¢do de compra para inddstria ou lei-

16es publicos, com o objetivo de evi-
tar a entrada de arroz dos Estados Uni-
dos. Os produtores também querem a
elevacdo da Tarifa Externa Comum
(TEC) para 35%, com o objetivo de
evitar a importacio pela inddstria do
arroz norte-americano e de outros
mercados. A TEC cobrada atualmen-
te ¢ de 13% e a taxa de 35% ¢ o teto
maximo consoli-
dado pelo Brasil 4

agranja

quilos. Foram colocados a venda 83,3
mil toneladas do produto. O prémio
de abertura foi R$ 48,06 por contra-
to, correspondendo a 27 toneladas. No
dia 12 de junho serdo leiloadas mais
40 mil toneladas do Rio Grande do
Sul e 10 mil toneladas de Santa Cata-
rina. Os mesmos volumes serdo ofer-
tados no dia 26.
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Pregos médios R$

na Organizacio }
Mundial do Co- |
mércio (OMC). O i
leildo de contra- |
tos de opcdo rea- i
lizado no dia 22 | 15,50

Arroz em casca (50kg)

17,00

Arroz em casca (60kg)

. . | 14,50
de maio negociou |
999 toneladas do | |
cereal com venci- ' -
mento em 30 de l
setembro, a um || Coomaosd Peds  Redosu Cusba — Goaria
preco de R$ 17,80 T N A T R S,
por saco de 50 e e e, T AR Y S e e S N

SUINOS

Falta de milho preocupa mercado

A chegada do frio nos principais cen-
tros consumidores de carne suina
estd gerando uma expectativa positiva
no setor, com a promessa de comerci-
alizac@io a precos mais estdveis, tanto
pelos produtores quanto pelas induds-
trias. No entanto, os suinocultores de
Santa Catarina mantém a preocupagio
com a falta de milho no mercado, o que
motivou reunido de liderancas do se-
tor com a superintendéncia da Conab.
Os produtores pediram maior agilida-
de no processo de venda de milho a
balcdo. De acordo com a Conab, no
inicio deste més 18 mil toneladas se-
rao transportadas para Santa Catarina,
embora ainda falte a fixag¢éo do preco.
A margem de lucro dos produtores
continua deprimida pelos custos de
produciio em alta, principalmente do
milho. O preco de venda do cereal em
Chapecd/SC apresentou média de R$
15.20 o saco de 60 quilos, alta de 65%
se comparado a cotacdo do mesmo

periodo do ano passado. Enquanto isso,
o preco do quilo do suino vivo na mes-
ma praca caiu 17% sé neste ano. O
valor pago ao produtor no final de 2001
era de R$ 1,35 e no final de maio esta-
va cotado a R$ 1,12. A Associacdo
Brasileira das Inddstrias Produtoras e
Exportadoras de Carne Suina (Abipecs)
propds entdo ao
Ministério da Agri-
cultura que o Bra-

200 mil toneladas de milho argenti-
no. Se aprovada, a proposta podera re-
presentar um alivio no custo do mi-
lho, que tende a subir com a expecta-
tiva de quebra na safrinha brasileira.
Outra conseqiiéncia positiva seria a
reducdo da oferta de suinos no mer-
cado interno.

Cotagdao em R$ (vivo) - Integragao

sil troque carne
suina por milho. A
intencdo é dimi-
nuir a pressio
exercida pelo en-
carecimento do
milho nos custos
da suinocultura.
Segundo a Abi-
pecs, a idéia é tro-
car — em junho —
20 mil toneladas
de carne suina por

Dourados Belo Horizonte
(MT) (MG)
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COLHEITADEIRAS STS sdo nacionalizadas

SOLIDA EXPERIENCIA na AGCO

arlito Inacio Eckert (na
foto), 48 anos, é o novo
| diretor nacional de Vendas
| & Sprayers da AGCO do
Brasil. O administrador de
empresas possui uma sélida
experiéncia na darea comer-
cial e amplo conhecimento
do setor de maquinas agri-
| colas no Pais. Com passa-
gens pela John Deere e Case
IH, Eckert agora completa a
nova configuracdo da dire-
~toria da empresa, iniciada
em outubro do ano passado,

quando Normélio Ravanello
assumiu a superintendéncia
para operagOes da América
do Sul, Central e Caribe.
Jilio Escossi permanece
como Diretor administrati-
vo-financeiro, Roberto Dall’
Agnol como diretor de ma-
nufatura e Luiz Fernando
Ghiggi como diretor de en-
genharia. Werner Santos as-
sumiu a Diretoria de Marke-
ting e Fabio Piltcher € o ge-
rente-geral de Pés-Venda e
Pecas.

Cooperativa Regional
‘ Triticola Serrana Ltda.
' (Cotrijui) — primeira em nu-
' mero de associados (12 mil)
e segunda em faturamento
| (R$ 334 milhoes) no Rio
Grande do Sul — anunciou,
no final de abril. os resul-
tados das negociagdes com
| credores para agilizar o
| processo de recuperacdo
econdmica. De acordo com
o diretor-presidente, Carlos
Domingos Poletto (na
| foto), o valor negociado
com os credores é‘de R$
100 milhdes. “Isso € o0 que
a Cotrijui pode assumir .,
enfatiza. _

Jsso ndo significa que
| este niimero seja o trabalha-
- do pelo mercado. Se depen-

der de muitos CI‘E_&C]OI'ES, a
cooperativa terd ainda uma
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| rentabilidade. Do fatura-

' responderam ao lucro liqui-

batalha negocial pela fren-
te. Alguns deles calculam a
divida em R$ 500 milhodes.
O grande desafio para a atu-
al diretoria é melhorar a

mento de R$ 334 milhoes
em 2001, menos de 2% cor-

ecentemente lancada pela
John Deere no mercado
nacional, a linha de colheitadei-
ras STS estd sendo totalmente
produzida na fibrica de Hori-
zontina (regido noroeste do Rio
Grande do Sul), desde maio 1l-
timo. O antncio da produgio
nacional das colheitadeiras
9650 STS e 9750 STS teve ta-
manha importéincia para a ope-
racdo brasileira que contou

com as presencas do presiden-
te mundial da companhia, Ro-
bert Lane (na foto), do presi-
dente da Divisdo Agricola nos
mercados da Europa, Africa,
Oriente Médio e América do
Sul, David Everitt, e do dire-
tor- presidente da John Deere
Brasil, Jim Martinez.

A nacionalizacio da linha
STS representa um avango para
as vendas da John Deere no
segmento de grandes colheita-
deiras. Elas chegam ao merca-
do nacional cotadas em reais e
com financiamento via Finame,
modalidade Moderfrota. Des-
se modo, a STS 9750 — maior
colheitadeira produzida no
mundo, chega ao mercado na-
cional a um preco de R$ 415
mil, com pagamento em oito
anos e juros anuais de 10,75%.
Jd a STS 9650 custard R$ 335
mil, com financiamento tam-
bém sujeito as mesmas condi-
coes.

Kepler Weber DIVIDE RESULTADOS

esde maio, quando completou

77 anos, a Kepler Weber est4 di-
vidindo — pela primeira vez — com
os 1.200 funciondrios a participa-
¢do nos resultados do exercicio de
2001. O antncio foi feito pelo
presidente da empresa, Othon

d’Eca Cals de Abreu (na
foto). Segundo ele, cada
funciondrio recebera
uma gratificacio
crescente, a partir
de um saldrio mini- |
mo adicional, de
acordo com cada ni-
vel de remuneragio.
A distribuicdo (R$

954 mil) teve como base o saldrio de dezembro.
A empresa encerrou o exercicio de 2001 com lucro liqui-

do.

do de RS 12,1 milhdes e receita bruta de R$ 186,6 milhdes.
Cals de Abreu informou que no primeiro trimestre deste ano
foi fechado o segundo negécio com a Venezuela, com a em-
presa Agroislefia — no valor de US$ 4 milhdes, prevendo a
instalacdo de armazenagem de milho com capacidade para
45 mil toneladas. Outra recente parceria foi estabelecida com
Cuba, no valor de US$ 500 mil, para a montagem de um
complexo de armazenagem e processamento de soja.



NOVO PRESIDENTE na Braspov

Associa-

cdo Bra-
sileira dos
Obtentores
Vegetais
(Braspov)
conta com
novo presi-
dente, o enge-
nheiro Cldu-
dio de Miran-
da Peixoto
(na foto), exe-
cutivo da drea
de marketing
da Pioneer Sementes. Junto
com o conselho diretor e de-
mais associados, Peixoto
dard continuidade ao traba-
lho iniciado na gestdo anteri-
or: combater a producdo e
comercializagdo ilicita de se-
mentes de cultivares prote-
gidas.

Para exercer essa fungo,
hd o trabalho integrado com
entidades publicas estatais e
ndo estatais, no qual a Asso-
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ciagcdo cola-
borar4 na fis-
calizacdo de
sementes
transporta-
das, proces-
sadas, vendi-
das ofereci-
das ou ex-
postas a ven-
da. Também
estd prevista
uma campa-
nha de divul-
gacdo da Lei

de Protecdo de Cultivares
junto a toda a cadeia de téc-
nicos das empresas de se-
mentes, distribuidores, pro-
dutores, associagdes de pro-
dutores e usudrios.

Com sede em Brasilia, a
Braspov foi fundada em 16
de dezembro de 1997 como
sociedade civil sem fins lu-
crativos, para congregar, re-
presentar, assistir, orientar
e reunir os associados.

Il ENCONTRO TECNICO no MT

Fundagio MT e Unisoja promoveram em maio o II En-

contro Técnico do SAS, do qual participaram, confor-
me os organizadores, cerca de 300 engenheiros agréonomos.
No evento foram debatidos assuntos como adubacio e nutri-
¢do de soja, manejo de pragas, manejo de cultivares, além de
qualidade de sementes e manejo das doencas na cultura da
soja. A Fundag@o acredita que, com esta participacdo efetiva
da classe agrondémica, o projeto Mato Grosso 70 Sacas estd

cada vez mais perto de acontecer.

Gerdav lanca
Prémio
MELHORES DA
TERRA 2002

vigésima edigio do Prémio
Gerdau Melhores da Ter-

ra foi lancada na Agrishow, em
Ribeirdo Preto/SP, com o slo-
gan “O campo estd sempre
cheio de inovacgdes. Ha 20
anos a gente descobre os me-
lhores”. Trata-se da maior pre-
miacdo na América Latina
para o setor de mdquinas e
equipamentos agricolas, evi-

ANOTE Al

A 24" Semana da Citricul-
tura serd realizadade 3 a 7
de junho no Centro APTA
Citros Sylvio Moreira, em
Cordeirdpolis/SP. O evento
reunird os segmentos mais
representativos do agrone-
gécio do setor para fazer
uma avaliacdo dos avangos
tecnolégicos, debater pro-
blemas e conhecer tecnolo-
gias. — Informacdes (19)
546-1399.

denciando produtos em duas
categorias: Destaque e Novi-
dade. Na categoria Destaque,
cujas inscricdes podem ser fei-
tas até 21 de junho, concorrem
produtos que estdo no merca-
do hd um ano. Na categoria
Novidade, com inscri¢des até
2 de agosto, concorrem equi-
pamentos langados apds a Ex-
pointer 2001. O julgamento
dos participantes serd realiza-
do no dia 24 de agosto, na
Expointer 2002, realizada em
Esteio/RS.

De 12 a 16 de junho acon-
tece em Nova Granada/SP,
a Agrosala 2002. O evento
é considerado uma das mai-
ores feiras de dindmicas e
de tecnologia agricola do
Estado de Sdo Paulo. Em-
presas dos mercados de ma-
quinas, implementos, insu-
mos e gado de corte, além
de palestras e leildes, pre-
tendem atrair 10 mil pesso-
as por dia e gerar R$ 150
milhdes em negdcios. — In-
formacgdes pelo fone (17)
262-1861

CAFE-SHOW TECNICO Dekalb

ma iniciativa diferente atraiu a

atencdo de muitos produtores, nas
proximidades da Agrishow 2002: a
Dekalb aproveitou uma drea plantada
com o hibrido de milho DKB 350 para
promover uma série de palestras téc-
nicas com um gostoso café da manha.
Um dos temas que mais despertou o
interesse dos agricultores foi o siste-
ma de plantio direto, que teve demons-
tragdes praticas com um simulador de
erosdo. Durante os seis dias da feira ,
568 pessoas participaram do "café-
show" Dekalb.

De 17 a 21 de junho aconte-
ce em Aguas de Lind6ia/SP
o 8° Encontro Nacional de
Plantio Direto na Palha. O
evento contard com palestras
técnicas, painéis, conferénci-
as, debates e exposicio de
mdquinas e equipamentos,
produtos quimicos e publica-
coes. — Informacdes (41) 372-
1177

A Contagro, em parceria
com o Instituto Agrondmi-
co de Campinas (IAC), re-
aliza neste més cinco pales-
tras com temas relaciona-
dos ao agronegdcio. Esta-
rao em foco: plantas orna-
mentais, orquideas, marke-
ting rural, horticultura/agri-
cultura orgénica e confina-
mento de bovinos de corte.
— Informacdes (19) 3296-
3295
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Buscando acompanhar as necessida-
des do mercado e melhorar a qualidade
de seus produtos, a Silomax vem de-
senvolvendo e aprimorando novos equi-
pamentos, como o padronizador SP-
XIII. O equipamento, patenteado pela
empresa, permite a classificacao simul-
tdnea em até cinco tamanhos, facilitan-
do a regulagem da semeadeira no mo-
mento do plantio e garantindo maior
uniformidade na germinag@o.

Silomax Ind. Com. Ltda. (concessio-
ndria dos Produtos Rota) — Av. dos
Expediciondrios, 342, 6° andar, sala
62, CEP 86600-000, Rolindia/PR,
fone (43) 256-0010, fax (43) 256-8640.
E-mail: vendamax@onda.com.br

TRITURADOR de restos de podas

O novo produto da Santa Izabel é indicado
para trituracio de restos de podas de cultu-
ras de café e de pomares em geral, facili-
tando a transformagdo em matéria orgi-
nica. A caixa de transmissio tem exten-
sdo fixa para acoplamento da polia na pon-
ta do eixo, sendo o acionamento do eixo prin- .
cipal através de correias em "V". Seu deslocamento lateral se dd por cilindro
hidraulico acionado pelo operador do trator.

Santa Izabel Implementos Agricolas Ltda. — Av. Centenirio, 585, Parque
Industrial, CEP 13880-000, Vargem Grande do Sul/SP, fone: (19) 641-4141,
fax: (19) 641-4242. E-mail: si@santaizabelimplementos.com.br. Site:

Divulgag 03

www.santaizabelimplementos.com.br

NOVO CONCEITO de
colheitadeira chega
ao mercado

Um novo conceito de colheitadeira
jé utilizado nos Estados Unidos e na Eu-
ropa chega ao mercado brasileiro: a
John Deere 9650 STS. Ela tem como
diferencial a combinagdo do sistema de
trilha e separacdo longitudinal, dnico e
patenteado pela Deere & Co;n.pan'y. 0
equipamento ¢ versatil, de facil ajuste
no campo e pode operar com 0 Green
Star, marca registrada da JD para a agri-
cultura de precisao.

John Deere Brasil S.A. —Av. Eng. Jor-
ge A. D. Logemann, 600, CEP 98920-
000, Horizontina/RS, fone (55) 3537-
5000. Site: www.johndeere.com.br

Linha para TRATORES MEDIOS

Com motorizagdo nacional
MWM, os modelos 5075.4 e
5085.4 da Agrale aumentam a
oferta de tratores médios da em-
presa e estendem a faixa de
poténcia da linha Agra-
le 5.000 para até 85
CV. O grande dife-
rencial destes equi-
pamentos € o motor
MWM D229-4, que
tem camisas umidas e e
removiveis, além de cabecotes indivi-
duais com guias e sedes de vdlvulas
substituiveis, concepg¢do encontrada

| Divuleacdo

normalmente em moto-

res de maior cilindrada.

O 5075.4 possui potén-

ciade 75 CV a2.400 rpm

e o modelo 5085.4, 85
CV a 2.300 rpm.

15.104, Bairro Sao

B Ciro, CEP 95059-

520, Caixas postais

1311 e 360, Caxias do Sul/RS, fone:

(54) 238-8000, fax: (54) 238-8111.
Site: www.agrale.com.br

Agrale S.A. — BR
116, km 145, n°

CARRETA multiuso para a fazenda

A Ipacol langou a CBG - carreta
basculante hidraulica, multiuso, para
tracdo e acionamento por trator. Ela é
fabricada em modelos com capacida-
de de 6m3 (6 toneladas) a 20m3 (10
toneladas) e estd preparada para to-
dos os trabalhos da fazenda: transpor-
te de adubos, calcdrio, terra, brita,
saibro, madeira, com o uso da tampa
traseira basculante; transporte de si-
lagem, com a tampa traseira abrindo
para o lado; transporte e transferén-
cia de gréos, através de rosca-sem-fim
removivel, acoplada & tampa traseira
e acionada por motor hidraulico ou
por cardan.

Ildo Parise Ind. Com. de Maqui-
nas Agricolas Ltda. — Rodovia
RST-470, km 108, Caixa Postal 168,

Veranopolis/RS, CEP 95330-000,
fone/ fax: (54) 441-1626 / 441-7171.
E-mail: ipacol@ipacol.com.br. Site:
www.ipacol.com.br
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O GIGANTE VERMELHO

Nas versdes de 220, 240 e 270 cava-
los, chega ao mercado o MX Magnum.
Lancamento da Case IH, o trator cha-
mado de “gigante vermelho” oferece a
mais moderna tecnologia aplicada as ta-
refas pesadas de campo, atendendo a
médios e grandes produtores de cana-de-
acticar, grios e algoddo. O chassi Sur-
round oferece resisténcia e durabilida-
de, além de permitir remocdo do motor
sem separar o veiculo, agilizando a ma-
nutengdo. No coracio da maquina, o tra-
dicional motor Cummins de 8,3 litros —
equipado com turbo e aftercooler — pro-
porciona forga, economia de combusti-
vel e reduzido nivel de ruidos.

Case IH do Brasil — Rua José Coelho
Prates Jiinior, 199, Distrito Industrial
Unileste, CEP 13422-020, Piracicaba/
SP, fone (19) 3424-1033, fax (19)
3424-1044. Site: www.caseih.com

Divulgagao
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Modelos consagrados em VERSOES INOVADORAS

Os modelos das linhas 200 ™
(51a130CV)e600(135a173
CV) da Massey Ferguson ga-
nharam inovacgdes tecnoldgi-
cas de dltima geracdo e design
com formas arredondadas. En-
tre as principais vantagens des-
tas mdquinas destacam-se o
novo sistema hidraulico de alta
vazdo, o desarme automadtico e
vazdo varidvel para o aciona- ;
mento de motores hidrdulicos == : . ' s
em implementos e a embreagem auto- ajustavel que implica em confono e redu-
¢do dos custos de manutencio e aumento da vida qtil do equipamento.

AGCO do Brasil — Av. Guilherme Schell, 10260, CEP 90420-000, Canoas/
RS, fone (51) 477-7000, fax (51) 477-1251. Site: www.massey.com.br

MENOR COMPACTACAO
do solo

Para minimizaraa
compactacao do solo
causada pelos equi-
pamentos agricolas,
chegou o pneu Su-
perflot da Goodyear.
De alta flutuacéo, o
produto favorece o cres-
cimento das raizes aumentando a pro-
dutividade. O Superflot é produzido nas
medidas 400/60 15.5 14 PR, 500/60
22.5 16 PR, 600/50 22.5 16 PR e 710/
4022.5 16 PR.

Divulgagdo

Goodyear do Brasil Prod. de Borra-
cha Ltda., Av. Paulista, 854, 9° andar,
Bela Vista, CEP 01310-913, Sao Pau-
10/SP, fone: (11) 281-4236, fax (11)
281-4432, www. goodyear com

A aposta na SERIE EXITUS

A familia Exitus con-
ta com mais quatro tra- -
tores, cuja poténcia varia
entre 63,8 e 100,9 CV. As
principais caracteristi-
cas do TL75-E estio
presentes em toda a
série, como as duas
opcdes de tomada de

veiculo oferece o maior tanque
da categoria, com capacidade
para 110 litros. O sistema
& hidrdaulico é de alta
‘@ precisdo e confiabi-
lidade.

'.Er-s‘ \ = 3
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New Holland Lati-
no Americana Ltda.

forca mecédnica, a | — Av. JK de Olivei-
540 rpm e sincroni- tra, 11825, Cidade
zada com a roda, que =Industrial, Curiti-

s ba/PR, CEP 81450-
903, fone (41) 341-7443, fax (41) 341-
7107. Site: www.newholland.com.br

permite um melhor
aproveitamento de material em traba-
lhos como plantio e pulverizacdo. O

CABINE INTEGRADA fabricada no Brasil

Valtra do Brasil S.A. — Rua Capitao

Francisco de Almeida, 695, Mogi das
Cruzes/SP, CEP 08740- 300 fone (11)
795 2124 Site: WWW. valtra com. br

A primeira cabine integrada estd
sendo produzida pela Valtra no Bra- ‘
sil. De baix{ssimo nivel de ruido in- |
terno, oferece excelente vedacdo, '
opg¢oes de ar-condicionado, [T
calefacdo, som ambiente,
amplo espag¢o interno e | =
grande 4rea envidracada |«
para melhorar a visibilida- &
de das operagdes que o tra- &
tor executa. Isto significa ¢
uma atencdo toda especial &
ao conforto do operador, |
inclusive nas longas jorna-
das de trabalho, contribuin- |
do assim para uma produti- §
vidade muito maior.

Divalgagae
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| Dorothea Werneck

gerente especial da
Agéncia de Promocdo de Exportacoes do Sebrae (Apex)

r

esde o inicio de suas atividades,

em abril de 1998, até dezembro

de 2001, a Agéncia de Promo-
¢io de Exportagoes do Sebrae (Apex)
apoiou 230 projetos, dos quais 99 ja fo-
ram concluidos, 123 estdo em execucao,
oito foram aprovados e seus convénios
assinados em janeiro de 2002. Ao longo
de 2001, receberam aprovacido 38 no-
VOS projetos.

O montante de recursos comprome-
tidos pela Apex até dezembro do ano
passado foi de R$ 182 milhdes e o apor-
te aos projetos a titulo de contrapartida
(em sua maior parte proveniente de en-
tidades representativas de classe) chegou
a R$ 237 milhdes. Nesse periodo, por-
tanto, os recursos alocados para a pro-
mocdo comercial dos produtos brasilei-
ros no exterior foram de R$ 419 milhdes.

Cabe ressaltar a criagdo das Centrais
de Servicos em 14 associagdes de classe
com representatividade nacional, forne-
cendo as empresas exportadoras treina-
mento, consultoria e informacdes neces-
sdrias a preparacao para adequacdo e
exportacao de seus produtos, além do
apoio na prospec¢ao de mercados, orga-
nizagdo da vinda de importadores ao
Pais, participagdo em feiras e tantas ou-
tras atividades ligadas a promog¢édo do
produto brasileiro no exterior.

Em 2001, a Apex apoiou a participa-

fo de empresas brasilqiras em 205 fei-
ras e eventos intfarr{amonqls (mostras,
showrooms € festhEilS,de cinema). }’ara
2002 este nimero deverd ser

o ano de e
J4 em termos de consorci-

ainda maior.

. JUNHO 2002

[ tante substanti-

os de exportacdo, a
Apex vem apoian-

preciso ampliar a BASE
EXPORTADORA brasileira

o | sotorss | uss mioss

do diretamente 44 2000  Apoiados pela APEX 14.431,7 26,2%
grupos e a forma- Outros setores ; 406539 = 73,8:/a
cdo de cerca de Total das export?goes 55.085,6 — 26,2%
outros 30, benefi- 2001  Apoiados pela APEX 16.424,9 13,8% 28,2%
ciando mais de mil Outros setores 41.798,1 2,8% 71,8%
empresas de pe- Total das exportagdes =~ 58.223,0 5,7% 28,2%

queno porte.
No que diz respeito a capacitagdo,
a agéncia propiciou — mediante con-
vénio firmado com a Funda¢ido Dom
Cabral — a capacitacdo de 249 técni-
cos no Programa Multiplicar, para a
elaboracdo e acompanhamento da exe-
cucdo de projetos de exportagdo. Es-
tes profissionais compuseram 11 tur-
mas em 11 Estados (PI, RS, MA, AM,
SC, MS, GO, CE, PB, SP e ES). Ain-
da com relag@o a capacitagdo, a Apex
apoiou o programa do Banco do Bra-
sil para treinamento em temas especi-
ficos, tais como drawback, préticas
cambiais, procedimentos e financia-
mento de exportagdo. Foram qualifi-
cadas 1.837 pessoas, em 75 turmas,
concentradas no interior no Pafs.
Entre os setores apoiados por pro-
jetos, observou-se em 2001 um cresci-
mento de 13,6% no valor das exporta-
coes, taxa duas vezes maior que a ve-
rificada no total
das exportacoes
brasileiras
(5,7%). Alguns
resultados se
mostraram bas-

vos: carne suina (crescimento de
109,3%), carne de frango (+67,7%),
gemas e joéias (+52,6%) e alimentos
(+44,3). Caberia, por fim, ressaltar que
entre os 16 setores apoiados pela agén-
cia foi verificado um aumento da par-
ticipagdo percentual no total da pauta
brasileira de exportagio, tendo passa-
do de 26,2% em 2000 para 28,2% em
2001.

O trabalho da Apex vem atingindo
as metas estabelecidas para ampliagcio
da base exportadora brasileira, envol-
vendo novas empresas e produtos. Para
2002 espera-se, nos projetos apoiados
pela Agéncia, um crescimento de 12%
nas exportacdes. Como sempre indica
uma possibilidade factivel e é sempre

| melhor suplantar as metas do que “fa-

lhar”, entendemos que este crescimen-
to representa de fato o menor valor es-
perado para 2002. &

O trabalho da Apex vem atingindo as metas estabelecidas,
envolvendo novas empresas e produtos. Para 2002 espera-se

para os projetos apoiados pela agéncia win crescimento de
12% nas exporiagoes
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Novas Séries Advanced. s S
O campo ja preparou as
" boas-vindas.

FischerAméricaSul

Maior
capacidade
do levante
hidraulico

Maior conforto
operacional

hidraulico
de vazao
variavel

Melhor cabina
do mercado

A Massey Ferguson trabalhou junto com o homem do campo para
l modernizar as Séries 200 e 600. Os tratores ficaram ainda mais praticos, com novo

dﬁ”‘”A design e a mesma robustez de sempre. Ou seja, mais produtividade com menas manutengao. Tecnologia Util que so

A

/ quem ouve o produtor rural poderia desenvolver. Séries 200 e 600 Advanced. O campo ja estava esperando. MASSEY FERGLISON




S6 a New Holland tem esta forca e esta inovacao.

A New Holland sempre teve 0 compromisso de oferecer o melhor para cada segmento da ‘ '
agricultura brasileira. E a Linha TS é mais uma prova disso. Estes tratores oferecem tecnologia, \ ,
robustez, maxima capacidade de arrasto e forca de sobra para vocé realizar operagoes \ ‘
pesadas como gradagem, subsolagem e plantio direto. Tudo no maior conforto. Depois deles,

os outros vao ser apenas esforgadinhos. NEW HOLLAND
Conhega a Linha de tratores TS no seu concessionario e descubra por que a New Holland

esta cada vez mais lider nesta categoria. Especialista o Se Sucesso.




