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~AXIAL FLOw 2388. |

A primeira colheitadeira axial produzida no Brasj| gg podia ser Case IH, © fabricante que inventou o sistema axial
e & lider mundial em vendas na categoria. Mais uma vez, a Case |H pro\)a que é a melhor solugdo em produtos e sistemas
de mecanizagao “best in class” com tecnologia mundja), para a agricultura mais dinamica do mundo.

Axial Flow 2388 made in Brazil. A tecnologia de ponta para quem esta sempre 4 frente N0 agronegocio do pais.

Solugoes avancadas, solugoes Case IH-
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DEPOIMENTO

REI DA SOJA

Justina Fiori / Paulo Mello

le jd estd sendo considerado o novo rei da soja

no Brasil. Plantou 60 mil hectares na safra

passada e colheu 200 mil toneladas em fazendas
distribuidas por vdrios mumczplos do Mato Grosso Aos
42 anos, o técnico contdbil [T TRIIITS er
pertence a um seleto grupo de empresanos que serve de
referéncia mundial na producdo agricola. Sua
trajetoria ndo € diferente de milhares de sulistas que
deixaram seus estados para desbravar o cerrado.
Comecou em 1982 como arrendatdrio de 2 mil hectares
em Rondonopolis/MT, onde conseguia obter 40 sacos
da oleaginosa por hectare. Hoje, administra uma
producdo de soja, milho e algoddo distribuida em 85
mil hectares, metade deles em sociedade com os irmdos
Elusmar e Fernando e o cunhado José Maria Bortoli.

Rivian Dias

A Granja — O que sngmfica para
vocé ocupar o posto de maior produ-
tor individual de soja do mundo? A
que se deve esse reconhecimento?

Erai Maggi Scheffer — Nio sei
bem se sou 0 maior produtor. Nunca vi
ninguém contando o nimero de sacos
de soja em minhas fazendas para
compari-lo com outro produtor e dizer
que sou, realmente, 0 maior produtor,
Se sou, isso ndo muda nada. Continug
COm 0S mesmos pensamentos com os
quais cheguei aqui, no Mato Grosso, h4
20 anos.

P — O segredo dos Maggi est4 no
sangue da familia. Na histéria do cla,
h4 alguém que consiga igualar os fei-
tos empresarlas da atual geragao, in-
cluindo ai o Blairo Maggi, que ja foi
considerado o maior produtor mun-
dial de soja?
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— Tudo comegou com meu pai
Antdnio Scheffer e meu tio André Ma-
ggi, que em 1969 ji plantavam soja em
uma 4drea de 50 hectares na regifio de
Sao Miguel do Iguagu, no Parand. De
14, as duas familias migraram para o
Mato Grosso, onde havia terras mais
baratas. Chegamos aqui como arrenda-
tarios de 2 mil hectares na fazenda Bom
Futuro, em Rondonépolis. Logo em se-
guida, compramos uma drea de 3 mil
hectares em Sapezal, no norte do Esta-
do, onde passamos a produzir soja.
Nessa regido as terras eram fartas e ba-
ratas. A familia se notabilizou pela pro-
ducdo de soja, sempre investindo na
compra de novas dreas e na adogio de
tecnologia em todas as fases da produ-
¢do, do plantio a colheita.

P — Ent#o, sua trajetéria de pro-
dutor rural foi impulsionada pela
familia?

R — Como disse, iniciei junto com
toda a familia, como arrendatirio de
drea em Rondondpolis. Desde aquela
época, usei sempre a intui¢do para de-
finir os rumos dos negdcios, além da
experiéncia de meu pai e meu tio. Tam-
bém sempre adotei a postura de anali-
sar todas as alternativas possiveis antes
de decidir por algum rumo. Quanto mai-
or o nimero de opgdes, mais gosto de
analisa-las, desde a compra de méqui-
nas e implementos até a data para o
plantio das culturas. Nao gosto quando
me apresentam uma tnica opgao. Sou
assim em todos os aspectos da minha
vida como empresdrio.

P — Hoje, qual a drea plantada,
as culturas escolhidas e a produtivi-
dade alcancada?

R — Plantamos 60 mil hectares de
soja em fazendas espalhadas em vdrios
municipios, onde alcangamos uma pro-
dutividade média de 3.300 quilos/ha.
Mas hé oito anos estamos plantando
também algoddo. Nesta safra, a cultura
ocupa 12 mil hectares. Outros 15 mil
hectares sdo ocupados pelo milho na
chamada segunda safra, nos quais de-
veremos alcancar um nivel de produti-
vidade de 100 sacos/ha. Alids, o Mato
Grosso deve surpreender o Brasil com
o nivel de produtividade do milho. A
cultura do algodao acabou benefician-
do a produtividade do milho porque exi-
ge uma corre¢io mais profunda do solo
e, quando plantamos o milho, suas rai-

rantindo um rendimento melhor na co-
lheita mesmo quando hd problemas de
chuva logo no momento do plantio.
Além disso, o milho é colhido na seca,
0 que evita o surgimento de fungos.
Assim, ele chega ao mercado com um
valor diferenciado. Uma parte da nossa
producio vai para o mercado interno e
outra para 0 externo.

P — Como chegar a esses niveis
de produtividade? Qual a férmula
adotada?

R — Com dedicagio e adogdo de
tecnologias, escolhendo o melhor mate-
rial genético, procurando acompanhar os
resultados de pesquisas, fazendo suas
proprias pesquisas. Costumo viajar mui-
to, conhecer propriedades no Mato Gros-
so, no Brasil e no mundo para ver o que
héd de melhor nas experiéncias de cada
uma delas. Isso € uma busca constante.
E assim que tem que ser. E preciso ter
muita persisténcia. O produtor nunca
pode achar que ji chegou ao maximo e
nao buscar as novidades. Além disso, é
necessdrio planejar desde a compra de
equipamentos & melhor época para o
plantio. Nao pode ser um planejamento
rigido, mas algo maledvel, que permita
adaptacdo rdpida em uma mudanca de
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clima, por exemplo. Também nao hi
como deixar de adotar uma gestio em-
presarial para a propriedade rural, tra-
balhando com um planejamento finan-
ceiro, comercial e técnico que leve em
consideracio inclusive as variagdes das
commodities nas bolsas.

P — A que vocé atribui o grande
salto da soja no Mato Grosso, ultra-
passando os indices internacionais de
produtividade? Uma das razoes pode
ser a interacio quase perfeita entre
produtores altamente capacitados e
entidades de pesquisas como a Fun-
dacao MT, por exemplo?

R — A producio agricola difere dos
demais setores da economia, como in-
distria e prestacdo de servigos, em que
uma empresa € considerada concorren-
te da outra e faz segredo de suas con-
quistas. No caso da agricultura, os pro-

duto emais
as estratégias definidas para o aumento
da produtividade. Isso aconteceu no
Mato Grosso. Quem planta, repassa
suas experiéncias. O vizinho ao lado
nao é considerado um adversario, um
concorrente. Para nds, o concorrente
sdo os subsidios dos americanos e eu-
ropeus. E contra isso que devemos nos
unir. Quando se trata de nossa produ-
¢do, temos que ser parceiros. E preciso
dizer, ainda, que o Mato Grosso é um
estado muito seguro no que diz & pro-
ducio agricola. O clima € estavel, a to-
pografia é plana e a terra € fértil. Desde
que viemos para cd trabalhar com agri-
cultura, nunca nos decepcionamos. A
tudo isso devem ser acrescentados os
investimentos em pesquisas. A Funda-
cdo MT, com sede em Rondonépolis, é
uma grande parceira. Gracas aos traba-
lhos de pesquisa realizados por essa en-
tidade, conseguimos melhorar a produ-
tividade adotando cultivares mais resis-
tentes as pragas da lavoura. E isso se
d4 tanto na producido da soja quanto do
algoddo. Toda essa tecnologia é repas-
sada aos produtores do Mato Grosso
que, somando todos os fatores positi-
vos, conseguem atingir os altos indices
de produtividade.

P — Por que a opcao pela soja
como carro-chefe da empresa?

R — Estou seguindo a tradi¢ao da
familia, que comegou plantando soja.
Além disso, o mercado sempre foi fa-
vordvel, tanto no plano interno quanto
externo. Isso sem contar as caracteris-
ticas do cerrado, propicias a esse tipo
de cultura.

P — A soja é tida como a rainha
das exportacoes. Como vocé analisa
toda essa polémica do comércio in-
ternacional, suas restricoes, barrei-
ras e subsidios?

R — Os subsidios acabaram estimu-
lando nossos produtores a aumentar sua
competitividade no mercado internaci-
onal reduzindo os custos da produgdo e
usando o médximo de tecnologia. Nessa
drea, alids, somos mais atualizados que
outros paises. Como exemplo, podemos
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DEPOIMENTO

citar o fato de que muitos engenheiros
costumam visitar as propriedades rurais
para saber quais as adaptagdes que de-
vem ser feitas nos maquindrios para
melhor atender a producio. Em decor-
réncia, temos um parque de méiquinas
bem adequado para nosso modelo de
agricultura. E estamos exportando todo
esse conhecimento para outros paises.

aumentarmos a producdo de algoddo,
poderemos gerar mais empregos e re-
ceita. Afinal, a cadeia produtiva do al-
godao é uma das que mais geram em-
prego. O mesmo penso em relacdo a
soja transgénica. O Brasil poderia pro-
duzi-la para aumentar nossa competi-
tividade através da reducio nos custos
de producio.

0 produtor precisa entender que nao pode apenas

concentrar-se na producao. Ele tem que se fazer ouvir.

O Brasil € hoje um exportador de ma-
quinas e implementos agricolas. Uma
das formas de reduzir os custos estd na
formacdo de parcerias. Aqui, no Mato
Grosso e Mato Grosso do Sul, forma-
mos um pool de produtores rurais, cha-
mado Coabra, para compra de fertili-
zantes. Compramos um navio de ferti-
lizantes de Israel e outros paises e im-
plantamos misturadores de fertilizantes
dentro das fazendas. Com isso, reduzi-
mos o custo Brasil e intermedidrios.
Quanto a questao dos subsidios, creio
que muitos produtores ainda nio se
conscientizaram do problema que isso
representa para cada um de nés. E pre-
ciso divulgar melhor o problema e dis-
cuti-lo no sentido de uma mobilizacao
maior, principalmente neste momento
em que o Brasil se prepara para questi-
onar esses subsidios na Organizagdo
Mundial do Comércio. O produtor tem
que entender que ndo pode apenas con-
centrar-se na producio. Ele tem que se
fazer ouvir por nossos governantes.

P — Em relacao a liberagao dos
transgénicos, que atualmente estd
sendo avaliada pelo Congresso,
quais as vantagens e desvantagens?
Quais serdo as implicacoes comerci-
ais para o Brasil?

R — Existe pressa em resolver essa
questio, principalmente no que diz res-
peito ao algodao transgénico. Os que
sd0 contrdrios aos transgénicos deve-
riam pensar que os agrotéxicos usados
no combate as pragas da lavoura sio
altamente prejudiciais para a saide.
Com o algodao transgénico, ganharia-
mos mais competitividade no merca-
do externo, reduzirfamos o uso de
agrotoxicos e conseguiriamos uma
qualidade igualada ao algodao da Aus-
trdlia, que considero o melhor do mun-
do. Também é preciso avaliar que, ao

P — Em que pé esta a implanta-
¢ao do porto de Santarém? Explique
o motivo desse empreendimento e o
que ele representara em termos de
abertura de novos mercados, bara-
teamento de custos de transporte e
agiliza¢iio na entrega.

R — J4 existe um grupo de empre-
sdrios que, aliados a uma trade, estd
elaborando o projeto de ampliagdo do
porto, que até agora tem sido usado
principalmente para escoamento da
madeira produzida na Amazdnia ¢ no
Pari. Para escoar a soja ou qualquer
outro produto agricola, € preciso fazer
algumas obras, avaliadas em R$ 50
milhdes. Com isso, serd possivel trans-
portar 18 mil toneladas por viagem. De
14, ¢ possivel chegar facilmente aos
mercados do Caribe e Venezuela ou
qualquer outro do mundo. Esse grupo
de empresdrios estd buscando recursos
junto ao Banco da Amazénia (Basa),
através do Fundo do Nordeste (FNO).
Também ¢ possivel captar através do
Banco do Brasil. Mas nosso principal
obstdculo para viabilizar o porto nao
sd0 os recursos, mas a conclusdo da
pavimentacdo da BR-163, que atraves-
sa todo o norte do Mato Grosso e en-
tra pelo Pard até chegar ao porto de
Santarém. A obra estd parada por falta
de verba do Governo Federal, mas te-
mos pressionado nossos representan-
tes politicos para atuar na liberagio
desses recursos. A conclusio da rodo-
via significa a abertura de novas fron-
teiras agricolas no norte de Mato Gros-
so e sul do Pard, podendo aumentar a
oferta de produtos, hoje de 5 milhoes
de toneladas, para 10 milhdes de tone-
ladas. E isso sem prejudicar o meio
ambiente, ji que a maioria dessas dre-
as estd com pastagens degradadas.
Hoje, o produtor situado na regido de
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Sinop (norte do Mato Grosso) é obri-
gado a transportar seus produtos por
2.400 quildémetros de rodovias até os
portos de Santos/SP ou Paranagud/PR.
Com a BR-163, esses mesmos produ-
tos percorrerdo apenas mil quilémetros
até chegar ao porto de Santarém e, de
14, alcangar aos mercados internacio-
nais. Isso significa reducdo no preco
dos fretes. Com a tecnologia que te-
mos no cerrado, poderiamos produzir
milho para abastecer esses mercados.
Enquanto isso, nossos produtores fi-
cam parados na época da safrinha, e
poderiam produzir esse milho. Ao in-
vés disso, o Brasil estd perdendo divi-
sas e o produtor, renda. Essa obra nio
é de interesse apenas do Mato Grosso
e do Pard, mas de todo o Pafs. E o gran-
de gargalo da agricultura desta regido.

P — Para dentro da porteira, em
termos de produtividade, os mato-
grossenses parecem ter dominado o
cerrado. No entanto, ainda persis-
tem gargalos como o da logistica.
Qual seu grau de confianca na re-
versio desse problema crénico?

R — Ainda temos grandes proble-
mas a enfrentar. As duas hidrovias —
Paraguai/Parand e Araguaia/Tocantins
— estdo envolvidas em questdes legais
decorrentes da agiio de grupos de am-
bientalistas ¢ organizagdes nilo gover-
namentais, E preciso bom senso. No
caso da hidrovia Araguaia/Tocantins,
a questdo ambiental deve ser resolvi-
da em menor tempo, o que viabilizaria
0 escoamento da produgao pela ferro-
via Norte/Sul, que estd sendo constru-
ida pela Vale do Rio Doce e que em
2003 deve chegar até Couto Maga-
lIhdes, no Para, ficando a apenas 700
quilémetros de Queréncia (norte do
Mato Grosso). Por essa ferrovia, pode-
remos chegar ao porto de Sdo Luiz do
Maranhio. J4 a Ferronorte deve chegar
a Rondondpolis (sul do Mato Grosso)
no final de 2003, facilitando o acesso
de nossa produgio ao porto de Santos.
Mas a grande alternativa, continuo de-
fendendo, € a conclus@o da pavimenta-
¢do da BR-163 como forma de termos
acesso ao porto de Santarém. Tudo isso
nao depende apenas de nds, produto-
res, mas de uma definicfo politica para
o investimento de recursos puiblicos. De
nossa parte, o que podemos fazer € pres-
sionar nossos representantes politicos
nesse sentido.
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A fantdstica alavancagem
do agronegocio

Tome nota. De acordo com o Mi-
nistério da Agricultura, Pecudria e
Abastecimento (MAPA), a producio
agricola brasileira cresceu 68,5%, nes-
ta dltima década, ou seja, entre 1990/
1991 e 2000/2001. Neste periodo, a drea
nao aumentou muito. Oscilou entre 35
e 39 milhdes de toneladas. Isso mostra
cabalmente que o produtor nio usou
mais terra, usou sim mais tecnologia.
Melhorou e ampliou seus equipamen-
tos de plantagdo, transporte € colheita.
Jogou mais calcdrio e adubo no solo.
Melhorou a qualidade das sementes.
Aprendeu a manejar melhor sua lavou-
ra. Usou os fitossanitdrios na hora ade-
quada e de maneira conveniente. E,
aprendeu a desperdicar menos. Uma
vitéria e tanto. Comércio e industria
nem de longe tiveram nesta década o
mesmo desempenho.

Abastecimento

Gragas aos produtores rurais o Pafs,
principalmente nos tltimos oito
anos, esteve sempre abastecido. O mi-
nistro da Fazenda, Pedro Malan, perce-
beu isso e fez da producio agricola sua
iAncora do Real, bem antes da ancora
cambial ir para o brejo. Com o correr
da carruagem, levou algum tempo mas
percebeu que deveria dar uma mio para
0 agro. Assim, com algum atraso mas
ainda em tempo, destinou R$ 14,7 bi-
lhdes para o Plano Agricola e Pecudrio
2001/2002. Os recursos destinam-se ao
financiamento de operacdes de crédito
de custeio, investimento e comerciali-
zagdo. A cifra ficou bem perto da rei-
vindicacdo da Confederacdo Nacional
da Agricultura (CNA).

Olhar
alem da lavoura

uando A GRANJA cunhou a pa-
lavra AGRIBUSINESS, a inten-
¢do era mostrar ao produtor rural que

havia problemas muito além da sua ati-
vidade de produzir. A palavra AGRI-
BUSINESS direcionara o olhar para
além da porteira. Ou seja, um concei-
to novo onde a producgio primdria, a
producdo industrial, a logistica, a co-
mercializa¢do e marketing de colocar
o produto aos olhos do consumidor fi-
nal constituia-se numa cadeia de par-
tes convergentes e nao necessariamen-
te estanques e conflitantes.

Essa visio moderna do todo, num
cendrio mutante e sujeito a imprevis-
tos de toda a ordem, exige do produ-
tor rural conhecimento cada vez mais
aprimorado de sua atividade e também
acesso a informacfo globalizada.

Neste sentido, as barreiras e subsidi-
os dos paises que compdem a Unido Eu-
ropéia (principalmente a Franca) e os Es-
tados Unidos sdo a bola da vez em maté-
ria de atengdo e mesmo preocupagio.

Felizmente, o Brasil estd se dando
conta do que isso representa em entra-
Ves para nosso comércio exterior.

Neste sentido, a idéia da CNA e
da Organizagdo das Cooperativas
Brasileiras (OCB) em propor a criagio
de um fundo de contribui¢io de R$
0.01 por saca de soja industrializada
ou exportada pelo Brasil constitui-se
num projeto necessario, adequado e ur-
gente. Prevé-se que os recursos obti-
dos deverdo atingir R$ 12 milh&es por
ano, algo pouco para financiar o lobby
contra as politicas americanas e euro-
péias de excesso de protecdo a seus
agricultores. Campanhas deste tipo
exigem planificacio, vontade politica,
conhecimento das manobras internaci-
onais e dinheiro.

Entendemos que o restante da ca-
deia produtiva deverd também contri-
buir para a vaquinha assim como o go-
verno, alids o maior beneficiado ou
prejudicado, se optar pela inércia ou
amadorizacao do pleito.

Ainda a visdao aléem da
lavoura

R A s et
Se temos uma batalha dura no cena-
rio do além-fronteira, aqui, em
nosso pitio, temos o massacre do
contribuinte pela indecorosa carga de

|

tributos e o desperdicio do gasto pi-
blico.

Saber que 34% do PIB brasileiro
vai para o ralo dos impostos € algo que
precisa ser conscientizado pelo produ-
tor rural. Afinal, ele ¢ fundamental-
mente o contribuinte. O contribuinte
que corre riscos e produz. Contribuin-
te que vai diariamente a luta precisa
saber e se indignar que 40% da renda
liquida do Pais vai para o funcionalis-
mo publico, que nada produz.

Precisa também saber que a Cons-
tituinte de 1988 permitiu e estimulou
a fama do nascimento de novos muni-
cipios.

Este ano o Pais vai gastar R$ 3,7
bilhGes para sustentar 5.561 Camaras
de Vereadores, compreendendo mais
de 60 mil vereadores.

Sao desvios, encargos e dificulda-
des que estdo longe de lavoura mas
que por 1SS0 Mmesmo merecem a me-
lhor das atengdes, pois tudo isso tor-
na mais caro o produto que retira da
terra e tira a renda de quem realmen-
te da duro.

A propésito,
quem é Bové

Bem, voceé leitor, provavelmente ja
sabe que Bové é um bigodudo
malcheiroso que adora suites de ho-
téis 5 estrelas. Em Porto Alegre, ja
pode ser considerado habitué do Pla-
za Sdo Rafael. Em 2001 comandou a
invasao a uma plantagao experimental
de soja. Exibicionista por natureza e
marketing, em 2002 deixaram-no es-
canteado durante o Férum Social, afi-
nal € ano eleitoral.

Pois Bové é um dos lideres da ONG
Via Campesina, alimentada pelos eu-
ropeus e cuja principal tese diz que a
Europa, assim como o Brasil, deve pro-
duzir tio somente para si mesmo. Nada
de exportar. Cada pais, em termos de
alimentagio, terd simplesmente que ser
auto-suficiente.

Ou seja, o agitador profissional

Bové estd a servico de uma nobre cau-
sa: defender com amor febril os inefi-
cientes e atrasados agricultores fran-

| ceses. C’est la vie. B
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AQUI ESTA A SOLUGAO

“Peco, se possivel, o ob-
séquio de me informarem
sobre a importincia do con-
trole da temperatura ambien-
te em granja de frangos de
corte, bem como sobre os
equipamentos e instrumentos
necessdrios a um eficiente
controle da temperatura”.

Guilherme de Lima Soares

Icbenevides@uol.com.br

Controle da TEMPERATURA AMBIENTE

. 4 #7

R — Prezado leitor, a
temperatura adequada
para que as aves tenham
maior eficiéncia varia de
15 a 22 °C. Nesta faixa, a
ave tem capacidade para

fazer a autoregulagem da

temperatura corporal.
Fora desses limites serd
preciso energia extra para
manter ou dissipar o calor

A Granja :

em granjas

do corpo. Quando a tempe-
ratura do galpdo ultrapas-
sa 27°C, algumas prdticas
de manejo sdo necessdrias
para ajudar a minimizar o
calor. Sdo elas: colocar
maior quantidade de bebe-
douros e aumentar o nivel
de dgua nas calhas; as cai-
xas-d’dgua dos galpdes de-
vem ser protegidas da inci-
déncia direta dos raios so-
lares; usar ventiladores ex-
tras, caso haja deficiéncia
de ventilagcdo; o uso de as-
persores de dgua no teto e
a pintura de branco vao re-
duzir o calor interno dos
galpdes. Lembre-se que em
avicultura é mais perigosa
a situacdo de alta tempera-
tura e alta umidade do que
alta temperatura e baixa
umidade, pois no primeiro
caso as aves estardo mais
predispostas a contratrem
doencas.

Um eficiente controle de
temperatura requer equipa-
mentos de ventilagdo, boa
iluminacgdo e cortinas, es-
tas essenciais ao controle
da ventilagdo, temperatura,
umidade e exaustdo de va-

pores de aménia. As corti-
nas dos galpdes precisam
ser lavdvels, transliicidas e
com fechamento de baixo
para cima. Além disso, de-
vem ser colocadas em toda
a extensdo do galpdao. Um
bom programa de luz pode-
rd ser usado de 18 a 23
horas por dia para promo-
ver um maior consumo de
ragdo e o crescimento mais
rdapido. As campdnulas jd
devem estar colocadas e
acesas com a chegada dos
pintinhos, reguladas de
acordo com a idade das
aves.

O ideal € seguir esta ta-
bela: de um a sete dias,
temperatura entre 33°C e
35°C, de oito a 14 dias, en-
tre 30°C e 33°C, e de 15 a
21 dias, entre 27°C e 30°C.
O tipo de campanula mais
comum € aquela cujo calor
é gerado por gds, existindo
também as elétricas. As
mais encontradas tém ca-
pacidade média para 500
pinfos e deverdo apresentar
capacidade calérica mini-
ma de 35 BTU para cada
animal.

SILOS
para
i

“Gostaria
de receber
informacoes
sobre silos
de plastico
para pecud-
e’

Divulgagdo

Antonio dos Santos Maciel
Apucarana/PR

R — Anténio, estamos indicando os telefones de duas
empresas que trabalham neste segmento: Plastisul (51)
474-2522 e Boelter (51) 483-3112.
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MAIS PACAS

|

“Lendo a revista nimero 639, vi na pigina 08 a informa-
¢do “Como criar pacas em cativeiro”. Gostaria que me envi-
assem um exemplar da edig@o de janeiro de 2001 para que
eu possa ter mais informacdes”.

Evair Vieira de Melo

certicafe @escelsa.com.br

R — Evair, infelizmente nossos exemplares do més cita-
do estdo esgotados para distribui¢do. Em breve vamos lhe
enviar uma cépia do material solicitado pelo correio.

l Divulgagéio

|



Informacoes sobre CALAGEM EM PLANTIO DIRETO

“Sou estudante de curso
técnico em agropecudria e
gostaria de parabenizi-los
pela reportagem sobre cala-
gem publicada em fevereiro/
2002. Também gostaria de
receber maiores informacoes
sobre a calagem em plantio
direto”.

livio@netpeu.com.br
Pompéu/MG

R — Caro leitor, vocé
pode adquirir informagdes
mais abrangentes no Boletim
Técnico nitmero 4, do Pro-
jeto Metas, comercializado
pela Embrapa Trigo, fone
(54) 311-3444. O boletim
trata do tema “Calagem em
Plantio Direto”. Mas aqui
vdo algumas informacdes
antecipadas sobre o assun-
to, extraidas do livro 500
perguntas, 500 respostas so-
bre plantio direto, editado
pela Embrapa: para a incor-
poragdo do calcdrio em PD

€ necessdrio aplicar grada-
gem pesada seguida de ara-
¢do e uma ou mais grada-
gens niveladoras, visando
melhor incorporagdo e dis-
tribuicdo do calcdrio no per-
fil do solo. Para doses mai-
ores que cinco toneladas por
hectare é recomendado divi-
dir a aplicacdo em duas eta-
pas. A quantidade de calcci-
rio é recomendada para in-
corporagdo a 20 cm de pro-
fundidade. Quando a incor-
poracdo for realizada a
profundidades maiores, a
dose deve ser aumentada
proporcionalmente a cama-
da a ser corrigida e a seu
grau de acidez. Os niveis de
saturagdo por bases utiliza-
dos sdo aqueles recomenda-
dos para o sistema conven-
cional em cada regido. No
sistema de plantio direto em
condugdo, o calcdrio nao
precisa ser incorporado,
principalmente se o solo

apresentar boa capacidade
de infiltracdo de dgua, in-
tenso aporte de material
orgdnico e desde que o agri-
cultor tenha iniciado o PD
com prévia correcdo da aci-
dez do solo em profundida-
de. A eficiéncia do calcdrio
ndo incorporado tem se
mostrado equivalente a do
calcdrio incorporado, espe-
cialmente em solos mais
arenosos. Quando se usa
cultivares tolerantes ao alu-
minio, o retorno econémico
do calcdrio aplicado super-
ficialmente tem se mostra-
do superior ao incorporado,
em fungdo da reducdo dos
custos e da manutencdo do
potencial produtivo. Em re-
lagdo a necessidade de cal-
cdrio em PD, existem indi-
cativos que para solos ar-
gilosos deve-se aplicar de
um terco a metade da neces-
sidade da calagem calcula-
da pelo método de satura-

cdo de bases, para a profun-
didade de amostragem de 0
a 20 cm, até o limite de 2,5
t/ha, ao passo que para so-
los argilo-arenosos e areno-
sos , deve-se aplicar meta-
de da necessidade de cala-
gem, até o limite de 2.0 t/ha.
Preferencialmente, a aplica-
cdo deve anteceder o perio-
do das chuvas, para a Re-
gido Central do Brasil. Na
Regido Sul, o ideal é apli-
carlogo apos a colheita das
culturas de verdo. Com o
PD jd consolidado, a cala-
gem pode ter um cardter
mais de controle da acidez
e reposicdo de nutrientes do
que de correcdo da acidez.
A periodicidade depende do
sistema de rotagdo de cul-
turas e do manejo da adu-
bac¢do nitrogenada. A and-
lise quimica do solo e a pro-
dutividade também deverdo
ser consideradas para a de-
finicao dessa fregiiéncia.

LEGISLACAO sobre pragas

“Solicito informacdes de como encontrar material sobre pragas quarente-
ndrias e ndo-quarentendrias, bem como legislacdo sobre inspecdo e amostra-

gem de produtos para inspecio”.

R — Vocé pode conseguir todas essas informagées junto ao Departamen-
to de Defesa e Inspecdo Vegetal do Ministério da Agricultura. O endereco é

abuena@bol.com.br

www.agricultura.gov.br/ddiv.

A Granja
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CARTAS FAX E-MAILS

Estatisticas do PALMITO
no Chile

Estou enviando informacdes sobre o
palmito exportado da selva amaz6nica para
o mercado chileno, pois tenho dados sobre
o consumo de palmito no Chile e projecdes
até o ano 2010. Até 14, estimo que sejam
consumidas 3.500 toneladas do produto.
Também tenho material que faz referéncia
a situacdo econdmica do Chile e das possi-
bilidades de exportar palmitos do Brasil,
Ja que o produto atualmente consumido no
meu pais € origindrio de Bolivia e Equa-
dor.

Freddy Mora P.

i fmora@intihuasi.inia.cl

A Gmn_,;r‘r

CANA HIDROLISADA
em pavta

Na edicdo de abril vocés recomendam a
cana hidrolisada para a alimentacdo de bo-
vinos, devido a sua alta NDT, mas obser-
vam as dificuldades de digestao em fungdo
do alto teor de lignina, baixando conside-
ravelmente a conversio alimentar, além da
recomendacio da soda cdustica. Tenho du-
vidas sobre a resposta e estou enviando
outros questionamentos.

Valdemar Leonardo Lawall

valdemar@interquimica.com.br

CULTURAS DE INVERNO em
ljui

Muito abrangente a reportagem de capa
da edicdo de abril, que trata das opcdes de
cultivo de inverno no Brasil. Eu, como pro-
dutor em Ijui/RS, pude observar a reper-
cussdo da matéria entre amigos produtores
que ndo faziam idéia da drea que destino
para a cultura da aveia. Parabéns.

Vardir Zardin

Uma GRATA SURPRESA

Eduardo Almeida Reis € uma grata surpresa a cada edi¢cdo da revista A Granja.
Um deleite para nés, desta tradicional publicagdo. Na verdade, a coluna de Eduardo
Almeida Reis € um presente para os fi€is assinantes que, ao abrirem a revista, vdo
rapidamente a seu encontro. Seu amplo conhecimento do campo, como fazendeiro e
escritor, sua erudicio, cultura e fina ironia fazem de cada crénica uma leitura infor-
mativa, opinativa e polémica de quem sabe escrever como poucos e tem, a0 mesmo
tempo, uma visdo perfeita do que seja a atividade do produtor rural.

Carlos Sperotto
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QUEDA DE BRACO:
apenas

A guerra do COMERCIO AGRICOLA

| colocam o agronegdcio do Brasil
em desvantagem frente as gran-
| des poténcias mundiais. O titulo
| faz uma correta referéncia a guer-
| ra que ainda precisa ser travada
| para que possamos sair da cons-
i trangedora casa dos 3% de parti-
- cipagd@o no comércio agricola
mundial.

| Antonio 8. Campos

Campinas/SP

! Acesse www.agranja.com ou mail@agranja.com
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JARID O ALMEIDA REIS

CONSELHOS
do presidente Mugabe

radio estatal do Zimbabue, co-
Amentando a invasdo da fazenda

do presidente Cardoso, recomen-
dou que o Brasil siga o exemplo daque-
le pais africano: “Ao contrério do Zim-
bébue, o Brasil preferiu ignorar proble-
mas dos sem-terra herdados da época
colonial, os quais criaram um quadro de
grandes desigualdades sociais e pobre-
za no pais” disse o locutor, como noti-
ciou o jornal mineiro Hoje em Dia, edi-
¢do de 26 de margo passado.

A partir do momento em que a radio
oficial do Zimbébue se julga no direito
de palpitar sobre reformas agrdrias nos
pafses dos outros, € justo que também
possamos falar do pais africano sem coi-
ma de racismo, pois também tenho san-
gue de Africa subsaariana em meu geno-
ma, de acordo com o resultado do exame
que mandei fazer ano passado. Antes que
o leitor recorra ao Aurélio, ou ao Hou-
aiss, devo explicar que ‘coima’ significa
multa, pena ou castigo. No Rio Grande
do Sul, parece que também significa pa-
rada no jogo do 0sso ou na tava, ou a en-
trada de cada parceiro nesse jogo. Por
incrivel que pareca, vem do latim “calu-
mnia, ae”, pelas voltas que a lingua da.

O Zimbiébue do dr. Robert Mugabe,
reeleito recentemente num pleito que seu
concorrente chamou de “assalto a luz do
dia”, ja foi a Rodésia do século da colo-
nizacdo. Periodo que ndo deve ter sido
tdo barbaro como tem sido pintado. Se
fosse, o delegado da Libéria, na ONU,
nio se teria queixado da falta de ajuda
internacional, atribuindo-a, sob garga-
lhadas do auditdrio, ao fato de seu pais
“ndo ter tido a sorte de ser coldnia de
ninguém”. Com efeito, Libéria e Eti6-
pia, dois dos pafses mais atrasados da
Africa, conseguiram preservar sua sobe-
rania durante o século do colonialismo.

De solos férteis e clima ameno, a Ro-
désia era considerada “o celeiro da Afri-
ca”. As etnias chona, com 71% da po-
pulacdo, e nedebele, com 16%, consti-
tuem a larga maioria dos zimbabuanos.
H4, ou havia, 1% de ingleses (pouco

mais de 100 mil) e 12% de outros po-
vos. Claro que os ingleses ndo se muda-
ram para a Rodésia pelo prazer de con-
templar as cataratas de Vitoria, na fron-
teira com a Zambia, onde as dguas caem
de uma altura de 90 metros. Foram tra-
balhar, produzir, exportar, ganhar dinhei-
ro; ou explorar os nativos, como diz a
radio oficial do Zimbabue presidido pelo
dr. Robert Gabriel Mugabe.

Havia a Rodésia do Norte, atual Zam-
bia, e a Rodésia do Sul, atual Zimb4dbue,
com racismo, apartheid e outras barba-
ridades atribuidas ao controle do Reino
Unido, quando a Rodésia do Sul alcan-
¢ava um dos mais elevados padrdes de
vida do continente africano. E era o ce-
leiro da Africa.

Com a independéncia, acabou assu-
mindo o dr. Mugabe em 1980. Em 1987,
emenda na Constitui¢do eliminou as va-
gas reservadas aos brancos no Parlamen-
to. De uns tempos a esta parte, a politica
de reformas rapidas do presidente Muga-
be promoveu uma verdadeira cagada aos
fazendeiros brancos, em sua maioria nas-
cidos no pais, que insistiam em continuar
trabalhando, produzindo e exportando, ou
explorando os nativos, conforme a Gpti-
ca pela qual a situagio seja descrita.

Foi assim, também, na Tanzénia, ex-
Tanganica, onde o regime socialista con-
fiscou todas as fazendas, para mais tarde
arrendd-las aos seus antigos donos, quan-
do viu que o pais passava de principal
produtor mundial a importador de rami.
A Tanzénia encontrou uma forma singu-
lar de estabilidade no emprego: ninguém
despede um empregado porque sabe que
ele vai morrer de fome dentro de algum
tempo. Ganhando pouco, tem casa e co-
mida; despedido, corre o risco de morrer
a mingua. E as fazendas recolhem ao ter-
reiro da sede, no — :
final de cada jor-
nada de trabalho,
todo o material
usado durante o

bas, canos de plastico e aluminio, trato-
res, arados, grades, colheitadeiras, sob
pena de o material sumir durante a noite.
Nota: postes e cabos de alta-tensdo tam-
bém desaparecem regularmente.

Existem estradas asfaltadas e sinais de
trinsito, estes tltimos sem funcionar por
falta de lampadas. E a policia rodovidria
tem método original de identificar moto-
ristas bébados: se o sujeito estd dirigindo
em linha reta, sé pode estar bébado, tan-
tos sdo os buracos nas estradas. Sirva o
conselho para a policia rodovidria de
Minas, cujas estradas também se trans-
formaram em queijos suicos.

_ Crescendo em média 2,4% ao ano, a
Africa € o tinico dos continentes que ain-
da mantém um ritmo acelerado de incre-
mento populacional. Estima-se que pos-
sa alcancar 1,5 bilhdo de criaturas nos
préximos 40 anos. Com a reforma agra-
ria do dr. Mugabe, as importacdes, que
em 1977 somavam USS$ 3,1 bilhdes, con-
tra US$ 2,1 bilhdes das exportacdes, de-
vem alcangar cifras astrondmicas, que 0
pafs nao tem como pagar. Chonas, ne-
debeles, brancos & outros se detestam e
se matam, como, de resto, acontece em
qualquer lugar onde exista mais de uma
etnia. O Afeganistdo, com toda aquela
miséria, tem sido exemplo eloqiiente:
patanes, tadjiques, hazards, uzbeques &
outros ndo se cheiram, mas se reprodu-
zem a taxa de 2,9% ano ano.

E tudo termina com aquela conversa
das pastagens. Um pasto para 50 bois
que ganham 250 arrobas por ano, com
80 bois ndo ganha nem perde: a boiada
fica no mesmo peso. Com 150 bois, o
gado vai de grota. Palmas para o dr. Mu-
gabe. Vida que segue, como gosta de di-
zer o melhor comentarista esportivo aqui
da aldeia. W

De uns tempos a esta parte, a politica de reformas

rdpidas de Mugabe promoveu uma verdadeira

cag¢ada aos fazendeiros brancos...
dia: moto-bom-
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Fique de olho nos|,

C(OMERUA

A medida que o Poder Piiblico diminuiu as

verbas para negociar a safra, a iniciativa

privada teve de preencher os espacos com

mecanismos adaptados a realidade do mercado

Glauco Menegheti

um ano vocé conta com R$ 100
mil do governo para comer-
cializar a produg@o. J4 na outra

| safra, quando vai ao banco para pedir

o empréstimo, sai de mdos abanando.
A cena descrita acima, absolutamente
hipotética nos valores e um tanto exa-
gerada na interrupgéo abrupta do re-
curso estatal, traduz a mudanca gera-
da pela iniciativa piblica em rela¢io
ao modo de dar suporte aos precos dos
produtos agricolas e garantir renda ao
produtor rural. Isso aconteceu na vira-
da da década de 80 para a de 90, quan-
do o papel de agente mais importante
na estrutura de comercializagio deixou

| de ser desempenhado pelo governo.

Até a mudancga, porém, o grau de esta-
tizagdo era massivo. “Em algumas cul-

| turas como o trigo, o Estado atuava
| guase que sozinho, e de forma impor-

tante no feijao, arroz e milho”, confir-
ma o economista Carlos Cogo, da Car-
Jos Cogo Consultoria Agroecondmica.

Era época em que estoques estraté-

| gicos (para uma eventual situacio de

calamidade piblica) e reguladores
(para sustentar precos e abastecimen-
to de produtos essenciais) estavam
abarrotados. No final dos 80, o gover-

no chegou a adquirir 14,7 milhdes de |

toneladas de graos, isso quando a pro-
dugdo agricola ndo somava nem 50
milhdes de toneladas. Trinta por cento
da safra, em média, eram assimilados
pela madquina publica. No auge do an-
tigo sistema, no ano de 1979, foram
destinados US$ 29,2 bilhdes para o
crédito agricola, contra a média de US$
6,2 bilhdes da década de 90. Apenas
para a comercializagdo, na década de
80, a média de recursos foi de US$ 3,5
bilhdes, ante os US$ 1,4 bilhao da se-
guinte.

Com uma estrutura tdo colossal,
ndo € dificil imaginar que existia pou-
ca eficiéncia na tarefa de dar estabili-
dade aos precos agricolas. Nio raro,
as intervencgdes no mercado se mostra-
vam desastradas, quando o governo se
desfazia de seus estoques imensos.
Para o consumidor e para as induistri-
as até era um bom negdcio, pois os
pregos baixavam muito. Jd para os pro-
dutores, nem & preciso dizer. “O siste-
ma paternalista 'atirava com espingar-
da 12' em passarinho. Nao conseguia
sustentar os precos agricolas, o custo
para a sociedade era enorme e a agri-
cultura ndo se desenvolveu”, opina
Cogo.

Nos anos 90, sem todo o suporte, a

drea agricultdvel cresceu 2% e a pro-
dugdo 72%. Deixou-se de contar com
um “paizao” que, através de dois me-
canismos, a Aquisi¢ao do Governo Fe-
deral (AGF) e o Empréstimo do Go-
verno Federal (EGF), bancava a renda
ao produtor quando o mercado nio si-
nalizava uma cotacio atrativa. As po-
liticas mais representativas desta épo-
ca foram as de garantia de pregos mi-
nimos e de estocagem de producéo.
Ruptura — Nio que o Estado te-
nha deixado de atuar nas dreas de cus-
teio, investimentos e comercializagio
mas, como a fonte dos empréstimos in-
ternacionais secou e o sistema nao se
mostrou eficiente, as politicas tiveram
de ser repensadas. “Com a abertura da
economia ficou dificil manter uma
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conduta interna sem levar em conta a
eficiéncia dos competidores”, observa
o diretor do Departamento de Abaste-
cimento Agropecudrio da Secretaria de
Politica Agricola do Ministério da
Agricultura, José Maria dos Anjos. “O
governo nunca teria condigdes de
acompanhar os subsidios dados pelos
paises ricos”, opina o economista Car-
los Cogo. Hoje, menos de 10% da pro-
dugido € adquirida pela Companhia Na-
cional de Abastecimento (Conab) para
garantir os estoques publicos.

O déficit de atuacdo governamen-
tal foi atendido por agentes privados
como induistrias e empresas multina-
cionais fornecedoras de insumos, que
hoje oferecem uma série de alternati-
vas de crédito para o vendedor. Esti-
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SAIBA O QUE E

Contrato futuro*

Conjunto de clausulas elaboradas pela bolsa, pelo qual se define como e quando
se negocia determinado produto. A adesdo ao contrato compromete as partes na
venda ou compra de produtos agropecudrios e/ou ativos financeiros para liquidagao
em uma data futura.

Prego futuro

Cotagdo que determinado produto apresenta para uma data futura. Este prego
reflete as expectativas para o futuro, que os agentes do mercado possuem numa
data presente.

CPR*

Titulo no qual emitente, produtor (pessoa fisica ou juridica) ou cooperativas, vende
antecipadamente uma certa quantidade de mercadoria, recebendo o valor negociado
{ou insumos) no ato da venda e comprometendo-se a entrega-la na qualidade e no local
acordado em uma data futura.

Contrato de opg¢ao de venda

Modalidade de seguro contra a queda de pregos. O produtor ou cooperativa, ao
comprar um contrato de opgao paga um prego (chamado de prémio) e passa a ter
o direito de vender sua produgéo a um valor preestabelecido na data de vencimen-
to do papel.

Prémio de escoamento do produto*

O objetivo prioritario desse mecanismo é garantir um prego de referéncia ao produ-
tor e as cooperativas, ao mesmo tempo em que assegura o escoamento da produgao.
Sua finalidade é evitar a formagéo de estoques pliblicos volumosos. O governo paga um
prémio aos consumidores do produto para que o adquiram diretamente dos agricultores
ou cooperativas a um prego preestabelecido.

“mecanismo privado / **mecanismo publico / * ** publice e privade
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ma-se que 30% da producgio nacional
seja arrematada pela iniciativa priva-
da. Outros 30% ainda sdo financiados
com dinheiro piblico, sem o compro-
metimento de aquisi¢do. Nao raro, re-
corre-se simultaneamente ao crédito
privado e governamental, complemen-
tando com recursos préprios, para ban-
car custos de comercializacdo com
transporte, estocagem e insumos.

A estratégia do governo foi assim
mapeada: de um lado ficaram as cul-
turas voltadas para o mercado interno,
que abastecem diretamente o consumi-
dor, como feijdo, trigo, arroz e milho.
Essas ndo tém nenhuma forma priva-
da de protegdo de precos, por isso pre-
cisam da atuacdo do governo. De ou-
tro, commodities como soja, café, boi
gordo, cacau e agicar, vocacionadas
para a exportagdo e transacionadas em
bolsas internacionais, atuando inde-
pendentes do amparo estatal.

Os novos mecanismos, ajustados a
uma realidade de caixa restrito, foram
criados para evitar a aquisi¢do direta
dos produtos, fugindo da formagéo de
grandes estoques e gastos excessivos
com a manutenc@o. Dessa forma, o
governo age com instrumentos pontu-
ais e ajustados a0 momento e a situa-
¢ao de cada safra e cultura. “Atualmen-
te ele atua mais como sinalizador de
precos do que interventor de mercado”,
confirma o economista Carlos Cogo.

Hoje, a oferta de crédito governa-
mental para a comercializac@o, estd lo-
motada ao Prémio de Escoamento de
Produto (PEP) e ao Contrato de Op-
cdo de Venda. No entanto, quando a
cotacdo de alguma cultura estd abaixo
do preco minimo — que ndo € elevado
em fungdo de servir de pardmetro para
os contratos de securitizacdo da divi-
da agricola, o antigo AGF pode ser aci-
onado. Essas operacoes sdo ofertadas
a um custo de 8,75% por ano, caben-
do ao Tesouro Nacional a incumbén-
cia de bancar a diferenca em relacdo a
taxa referencial de juros brasileira, atu-
almente em 18,5%.

A finalidade do PEP € evitar que o
governo seja obrigado a fazer aquisi-
coes. Por esse sistema, paga-se um pré-
mio para que os consumidores — no
caso industrias — adquiram o produto
diretamente dos agricultores ou coo-
perativas a um preco preestabelecido
(geralmente o preco minimo). J4 o
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Contrato de Opc¢do € uma modalidade

e .

% s Ve

"‘ e ‘\.;h- L *

A Granja

Quem conta com estrutura pripria de armazenagem consegue pulverizar os riscos do mercado

de seguro contra a queda de precos. Os
detentores do produto fisico, ao adqui-
rirem um contrato, pagam um prego
(chamado de 'prémio') e passam a ter
o direito de vender sua producio a um
valor preestabelecido (chamado 'pre-
¢o de exercicio'), na data do vencimen-
to do contrato. Normalmente o 'preco
de exercicio' € superior ao preco mini-
mo do respectivo produto. O governo,
através da Conab, € a parte contratan-

Carlos Cogo: atualmente o
governo atua mais como
sinalizador de pregos

José Maria dos Anjos: com
a abertura da economia a
politica interna foi repensada

te que, em troca do 'prémio’, assume
as obrigacOes previstas no contrato. O
lancamento ocorre geralmente quando
o valor pago aos produtores esta abai-
xo dos pregos minimos. Por sua vez, a
Conab vende os papéis em leildo pu-
blico, por meio das bolsas de merca-
dorias.

Desafio — Conciliar uma deman-
da estdvel com uma oferta agricola que
flutue sazonalmente é o principal de-

Pernambuco: o sistema é
estruturado para avaliar
riscos das operagdes de crédito
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safio da comercializacdo de produtos
agroindustriais. De um modo geral, os
mecanismos de comercializacio foram
desenvolvidos para dar conta do des-
casamento entre procura e oferta.
Como as margens de lucro envolvidas
no agronegoécio sio geralmente estrei-
tas, garantidas pelo esforgo de reduzir
os custos de produgdo, muitas vezes a
escolha equivocada de um mecanismo
de comercializacdo pode pér tudo a
perder. A eficiéncia de uma empresa,
portanto, ¢ mais abrangente do que
simplesmente seu desempenho produ-
tivo.

A palavra spot — algo como "pon-
to", em inglés — é empregada em eco-
nomia para qualificar um tipo de mer-
cado cujas transagdes se resolvem em
um tnico momento. O mercado spot €
tipicamente esporddico e, se 1ss0 ndo
bastasse, também apresenta uma alta
dose de incerteza no que se refere a0
comportamento dos precos. Na prti-
ca, ele isoladamente ndo se mostra um
mecanismo adequado para diversos ti-
pos de transagdo.

Outras formas de comercializagédo
substituem ou complementam o mer-
cado spot. O exemplo vale também
para um produtor cujos custos variam
em doélar e os precos futuros, na boca
da colheita, sdo incertos. E para mini-
mizar esse grau de incerteza em rela-
¢do ao ganho esperado que existem 0s
mecanismos de comercializagio. Infe-
lizmente, a maioria dos agricultores
brasileiros ainda vende o que produz
no mercado spot, seja por ji terem
comprometido porcdo consideravel no
financiamento dos custos da safra ou
por simples falta de informagao.

Também nio hd uma férmula mé-
gica para determinar o melhor meio
de colocagiio dos produtos. O que pa-
rece ser ideal em um determinado ano,
pode se mostrar totalmente desastrado
em outro. Portanto, a primeira li¢ao €
aprender a conviver com 0 inespera-
do, mas em prontiddo para agir assim
que for necessdrio. Para isso valem o
assessoramento com corretoras e a
busca de informagdes de mercado.

Alternativas — A venda antecipa-
da dos produtos agricolas, seja para ca-
pitalizar o produtor ou para que ele re-
ceba os insumos que viabilizem a sa-
fra, é bastante comum atualmente. No
entanto, o fato de ndo dispor de recur-
sos no momento da compra dos insu-
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mos pode torni-lo refém de taxas de
juros indigestas. Antes de se decidir, é
bom estudar bem a estratégia de ven-
das a ser adotada, para nao ficar com
uma negociacdo desfavoridvel nas
maos. Conforme o economista e asses-
sor técnico da Confederacao Nacional
da Agricultura (CNA), Getilio Per-
nambuco, o sistema financeiro é me-
lhor estruturado para avaliar os riscos
das operagdes de crédito. Consequen-
temente, pratica as menores taxas.

J4 as empresas que operam com
mecanismos como soja verde e Cédu-
la do Produto Rural (CPR), em geral
indistrias e fornecedoras de insumos,
nio sdo especializadas em conceder
crédito e disponibilizam dinheiro mais
caro. Se a transacido for acordada na
relacido equivaléncia/produto (a mais
comum), “a relacdo de troca dificil-
mente € vantajosa para o produtor”,
explica Carlos D"Avalo, sécio-diretor
da Granos Corretora, com sede no
Mato Grosso do Sul.

Diante de tanta incerteza, uma coi-
sa € mais do que certa: tendo em vista
a escassez de recursos governamentais
para o custeio agricola e a descapitali-
zacdo inerente a atividade primadria, o
mercado a termo, personificado pela
CPR, é uma das formas seguras de an-
gariar recursos antes da colheita. “Ela
é o grande divisor de 4guas entre as
politicas de comercializacdo antiga e
nova”, ressalta o gerente de divisdo da
Diretoria de Agronegdécio do Banco do
Brasil, Mdrcio Augusto Montella. O
Banco do Brasil — onde a operacgio se
originou — € a institui¢do financeira de
maior destaque nas operacoes de CPR

no Pais, respondendo pelo aval de RS
800 milhdes em 2001.

A CPR é um titulo cambial por
meio do qual o emitente — produtor
rural e suas associagdes ou cooperati-
vas de produgdo — vende antecipada-
mente a safra agropecudria, recebe o
valor da venda no ato da formalizacio
do negécio, com o compromisso de
entregar o produto vendido na quanti-
dade, qualidade, local e data estipula-
dos na cédula.

Para fazer uma emissido de CPR, o
produtor ou cooperativa devem procu-
rar uma institui¢do (banco ou segura-
dora) que dé garantia ao papel. pois
isso aumenta o universo de comprado-
res interessados em adquiri-lo. Essa
instituicdo, apds andlise do cadastro €
garantias que o emissor oferece, acres-
centa seu aval ou agrega um seguro.
De posse da cédula, avalizada ou se-
gurada, o emissor pode negocid-la no
mercado. A CPR implica em garanti-
as para quem a emite. Dependendo da
institui¢do que estd analisando o ca-
dastro, podem ser exigidas certidoes
negativas de dnus, penhor do produt(l).
hipoteca, alienacio fiducidria de ma-
quinas/implementos e outras garanti-
as cadastrais. )

Depois desse tramite, a cédula esta
ponta para ser negociada por interme-
dio do mercado de balcdo — onde a ne-
gociacio se dd através do encontro di-
reto entre vendedor e comprador, nao
sendo utilizado o sistema de apregoa-
¢do em bolsa — ou através de leildes
em bolsas de mercadorias. Pode-se uti-
lizar também o leildo eletrénico do
Banco do Brasil, que interliga as bol-
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Solug¢des em Utilitarios Peugeot. Um bom negécio todos os dias.

Seja qual for o seu negocio, na Peugeot vocé leva muito mais do que um utilitdrio. Vocé leva a robustez
e a autonomia para transportar até 800 kg no Peugeot Partner, na versio com porta lateral, ou, se preferir, até
1.630 kg, acomodados em compartimento de 10 m? de volume, no Peugeot Boxer Furgio Médio Teto Elevado.
Vocé leva ainda a garantia e a transparéncia dos Compromissos Peugeot, que permitem simulagées de custos
operativos, envolvendo desde o custo do combustivel até o custo das revises com prego fixo, incluindo pegas
originais e mio-de-obra, resultando no mais baixo custo por quilémetro rodado. Solugdes em Ultilitirios Peugeot.
Vocé escolhe o modelo que mais se adapta ao seu negécio e faz um bom negécio todos os dias.
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sas de mercadorias. Ndo existe um pe-
riodo do ano especifico para a utiliza-
¢do da CPR. Os contratos podem ser
emitidos durante todo o ciclo produti-
vo, tanto na fase de planejamento, de-
senvolvimento e pré-colheita como na
de pos-colheita (produto colhido).

Também o leque de produtos tran-
saciondveis pela cédula é amplo. E
possivel negocid-la por insumos agro-
pecudrios, miquinas e implementos
agricolas ou, se for mais interessante,
por dinheiro. Qualquer pessoa, seja fi-
sica ou juridica, pode adquiri-la na for-
ma de entrega fisica ou financeira, con-
forme o interesse dos envolvidos.
“Essa operacdo tira do produtor a obri-
gacao de vender o produto na boca da
safra”, observa Montella, do BB. A
CPR pode ser usada ndo s6 para co-
brir custos de producio, mas também
para definir o lucro da atividade.

Diversificar — Pulverizar o risco,
utilizando mais de uma modalidade de
comercializag¢io, é uma das melhores
formas apontadas por analistas para
minimizar possiveis perdas no momen-
to da venda. Fazer hedge (protecio) de
preco € uma das alternativas para fu-
gir da instabilidade do mercado spot.
No mercado de derivativos agricolas
existem dois mecanismos para prote-
ger pregos: o mercado futuro e de op-
¢des. No primeiro, as partes acordam
que alguns ou todos os elementos da
transagdo podem ocorrer no futuro. J4
o segundo, consiste na negociagdo de
direitos — mas ndo de obrigacdes — de
um determinado contrato de futuros.
“A opg¢do garante o preco minimo e
ainda a oportunidade de participar dos
lucros”, explica Montella, do Banco do
Brasil. Além disso, é uma operacio
mais simples para o produtor.

Na operacdo futura, comprador e
vendedor detalham trés elementos, es-
pecificados de forma limitada: objeto
transacionado, local e periodo para a
entrega. Esta tltima deve obedecer ao
cronograma padrido das institui¢des
responsdveis pela comercializacio,
sem que as partes possam escolher um
dia qualquer de seu interesse.

S6 commodities agricolas sio ob-
jeto de contratos futuros, em quanti-

| dade comercializada necessariamente

um miiltiplo inteiro de um lote padrao.
Elas atendem aos requisitos de padro-
nizacdo em um contexto de comércio

internacional, possibilidade de entre- ||

A Granja



ga nas datas acordadas entre compra-
dor e vendedor, e possibilidade de ar-
mazenagem ou de venda em unidades
padronizadas. _

Além dessas limitacGes contratuais,
¢ preciso dizer que apostar numa ope-
raciio futura € simplesmente travar um
pre¢o de compra ou de venda, sem bus-
car o lucro. A vantagem para o vende-
dor é que ele fixa um preco de venda
suficiente para cobrir custos de produ-
¢do, porque eliminou uma importante
fonte de incerteza. Ja o comprador fixa
um preco de compra que lhe garante
um custo conhecido, ndo se sujeitan-
do ao risco de alta no prego da merca-
doria. Além desses dois agentes, ain-
da existe a figura do investidor, fun-
damental para injetar recursos as ope-
racoes. Também chamados de especu-
ladores, atuam comprando a mercado-
ria porque acreditam que o pre¢o vai
subir ou vendendo-a porque o pre¢o
vai cair. ]

Ninguém estd livre de riscos quan-
do compra ou vende um contrato futu-
ro. Para garantir equilibrio entre o pre-
co assegurado no mercado futuro e o
valor real no fisico, as vésperas do ven-
cimento do contrato, € preciso que a
instituicdo atraia uma quantidade equi-
librada de compradores, vendedores e
investidores. Do contrdrio, as chances
de perda ndo sdo nada despreziveis. “O
mercado futuro € eficiente quando, no
vencimento do contrato, 0 preco esta-
belecido previamente € igual ao do
mercado a vista”, explica a economis-
ta da Bolsa de Mercadorias e Futuros
(BM&F), Fabiana Perobelli.

As entregas fisicas de produtos ndo
ultrapassam 2% do volume negociado
em bolsa, pois, antes disso, compra-
dores e vendedores acabam negocian-
do seus contratos para outros interes-
sados. Com o produto da venda, os
compradores efetuam a transagao no
mercado fisico e os produtores cobrem
custos de produgio ctonforme planeja-
mento prévio.

Em tese, o mecanismo tem de fun-
cionar da seguinte forma: quando um
vendedor fixa uma venda a US$ 10 e
no vencimento ela vai a US$ 8, signi-
fica que ele ganhou US$ 2 na bolsa,
pois vendeu a US$ 10 e recomprou a
US$ 8. S6 que no vencimento o mer-
cado futuro vira o mercado a vista, e
entio o vendedor terd conseguido no
mercado a vista US$ 8 que, somados

0 sofrimento para
comercializar

ubens Toshikazu Doi, de Castro/PR,
Rse confessa 'perdido’ na hora de ven-
der a produgdo. “A cada ano é uma no-
vidade”, desabafa o produtor, que pos-
sui uma propriedade de 800 hectares
plantados com soja e milho. Os 10 anos
de experiéncia em comercializagéo lhe
ensinaram algo valioso: é melhor usar
todos os mecanismos possiveis e ganhar
num todo, ficando com um lucro médio,
do que arriscar todas as fichas em uma
tinica modalidade de venda.

A primeira providéncia a ser tomada
diz respeito & venda antecipada da pro-
ducdo. Na visdo de Doi, o produtor ndo
deve comprometer mais do que 30% nes-
sa fase, mesmo que isso ndo chegue a ser
suficiente para cobrir os custos. Em vez
disso, deve arriscar com outras modali-
dades de comercializagdo. No periodo da
safra, por exemplo, ele costuma fazer al-
gumas posicoes com contratos de opgdo,
intermediados pelo Banco do Brasil e
ransacionados nas bolsas de Chicago e
de Nova York. Como tem estrutura de
armazenagem na propriedade, com ca-
pacidade estdtica para 20 mil sacas, re-
serva outro tanto para colocar de forma
escalonada na entressafra.

Parte da soja produzida por Doi é or-
gdnica e obedece a uma dindamica de ven-
da diferenciada. Cem por cento da pro-
dugdio € negociada de forma antecipada,
com um dgio de preco que varia entre
40% a 50%. Jd na soja convencional, ele
assegura o preco com contratos de op-
¢ao. Na atual safra, fez um seguro para
20 mil sacas, assegurando uma cotagdo
de US$ 10,14 a unidade. Se o preco avis-
ta no vencimento estiver abaixo desse
valor, ele exercerd o contrato sabendo
que resguardou uma margem de lucro de
25%, segundo os seus cdlculos. O custo
para essa transagdo foi de US$ 0,44 por
saca.

Outra que acredita que utilizar mais
de um mecanismo € a decisdo acertada
para diluir ao mdximo os riscos de co-
mercializagdo € a engenheira agrénoma
Ana Carla Ludwig. “O que acaba sendo
melhor é a média. Quem espera ganhar
muito no pico, que pode ndo acontecer,
acaba ndo faturando nada”, diz. Ela é
socia de um empreendimento rural com
trés fazendas — duas das quais no Para-
nd e uma no Mato Grosso — e uma drea
plantada de 3 mil hectares.

Do volume de 150 mil sacas de soja
previstos para este ano, boa parte jd estd
comprometida com contratos antecipados
em real ou em délar. Trinta mil sacas fo-

(=
ram comercializadas antecipadamente
por R$ 25 a unidade, o que se mostrou
vantajoso. Quando o contrato foi fecha-
do, no fim de 2001, muitos vizinhos da
propriedade localizada em Sertanépolis/
PR apostaram que uma desvaloriza¢do
mais acentuada levaria a relagdo de trés-
por-um entre as moedas brasileira e nor-
te-americana. Isso ndo se confirmou, e
quem esperou até agora terd uma remii-
neragdo desfavordvel.

Ana Carla ainda fez hedge de preco
na bolsa de Chicago com um contrato de
opgoes para 2.260 sacas, apenas a titulo
de teste. O desembolso com o 'prémio’
chegou a setenta centavos de délar, con-
siderado caro pela agrénoma. A familia
Ludwig foi a tinica na regido a executd-
lo, pois esperava uma queda mais acen-
tuada no valor do mercado a vista. “Ful
acompanhando as cotagdes diariamente
e me decidi pela liquidagdo. Acabei ndo
perdendo nada”, diz Ana Carla.

Muitos agricultores preferem re-
passar o produto do trabalho de uma
safra para as cooperativas. A Coope-
rativa Mista dos Produtores Rurais do
Sudoeste Goiano (Comigo), posiciona-
da entre as 10 maiores do Pais, adqui-
re, em média, 400 mil toneladas de
soja anuais, garantindo um preco fi-
xado na bolsa de Chicago aos associ-
ados. Até janeiro, 40% da safra jd ha-
via sido arrematada antecipadamente
pela Comigo. Os contratos fechados
em agosto de 2001 atingiram uma co-
tagdo que variou de US$ 8,80 a US$
9. Parte do acordo envolve o forneci-
mento de insumos, o que chega a com-
prometer até 70% da receita dos pro-
dutores. Os pagamentos iniciam em fe-
vereiro e se estendem até o comeco de
mato. Apesar dos riscos inerentes, 0
presidente da cooperativa, Anténio
Chavaglia (foto acima), diz que nos
iltimos anos a fixagdo antecipada tem
sido positiva aos produtores.
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aos US$ 2 ganhos na bolsa, constitui-
rdo a fixac@o inicial de US$ 10. “O
ganho no mercado futuro compensa
uma perda no fisico e vice-versa”, ex-
plica Fabiana. Ou seja, para o vende-
dor ndo importa que o prego tenha re-
duzido, pois o ganho no futuro ird com-
pensar a desvalorizacdo do fisico. O
mesmo raciocinio € valido para o com-
prador. Se o prego sobe, o ganho no
futuro compensa o pre¢o pago mais
alto no mercado 2 vista

Caso os contratantes queiram efeti-
var 0 negocio, vendendo ou compran-
do o produto fisico em bolsa, a institui-
¢do intermediadora € responsdvel pela
liquidagdo do contrato. Para isso ela tem
as margens de garantia e outras salva-
guardas para fazer frente a essas situa-
¢Oes. Na liquidacdo por entrega, o com-
prador deve pagar a bolsa, sendo que
esta s6 libera o dinheiro para o vende-
dor quando se certifica de que o com-
prador recebeu a mercadoria dentro das
especificacdes do contrato.

Simplicidade — O atrativo do mer-
cado futuro é sua simplicidade. “O cus-
to de transacionar esse tipo de contra-
to é muito inferior ao de outro qual-
quer, porque a padronizagio reduz pro-
blemas informacionais e elimina as es-
pecificacoes da relagdo contratual”,
explica o professor do Departamento
de Engenharia de Producéo da Univer-
sidade de Sdo Carlos e co-autor do li-
vro Gestdo Agroindustrial, Paulo Fur-
quim de Azevedo. O comprador de um
lote de milho pode desincumbir-se de

Safra: antes de qualquer decisio, o produtor deve estudar bem a sua estratégia de venda

inspecionar o produto ou de acompa-
nhar o cumprimento do contrato, uma
vez que este é assegurado pela insti-
tuicdo responsivel pela transagdo. A
cada dia, a bolsa de Chicago recebe
2.500 investidores e comercializa
mais de 500 mil contratos.

A despeito da falta de cultura no
Pais em utilizar derivativos agricolas,
o volume transacionado na BM&F
tem crescido, em média, 10% por ano,
conforme a economista Fabiana Pe-
robelli. Entre as commodities nego-
ciadas, o café desponta como a mais
madura. No ano passado, foram ne-
gociados 490 mil contratos do grio.

A BM&F tem outras 'cartas na
manga' para atrair um maior nimero

s A | s A s

de interessados. Uma delas € a mudan-
¢a da cotacio — de dolar para real — nos
segmentos de boi gordo, dlcool anidro
e milho, adaptando-se as cotacdes des-
ses produtos, referenciadas em moeda
nacional. Exceto para essas commodi-
ties, os demais contratos sdo estipula-
dos em délar, porque foram lancados em
épocas de muita instabilidade da moe-
da nacional. “Nesses produtos (boi gor-
do, dlcool anidro e milho), todos os fa-
tores que influenciam a precificagfo sdo
domésticos. O problema € que nio exis-
tia nenhum fator no mercado a vista que
pudesse alterar o preco futuro”, explica
a economista da BM&F.

Sem burocracia — Considerado um
mecanismo de comercializacdo opera-
cionalmente mais simples, o mercado de
op¢des funciona como um seguro de
precos. Estdo descartadas regras como
ajuste didrio e margem de garantia. Nes-
sa modalidade, o comprador (titular) da
opg¢do adquire do vendedor (langador)
o direito de comprar (se opgio de com-
pra) ou de vender (se op¢do de venda)
uma determinada mercadoria por um
preco preestabelecido ('de exercicio'),
em uma data prefixada, pagando por
esse direito um valor denominado 'pré-
mio'. Os custos do adquirente da opgéo
estdo limitados ao valor do 'prémio'. No
mercado de opcdes, o comprador tem
direitos e o vendedor obrigacgdes.

Quem oferece este tipo de comerci-
alizacdo no Pais sdo a BM&F e o Ban-
co do Brasil. O motivo do BB ter se ar-
vorado nessa modalidade é a baixa li-
quidez que algumas commodities apre-
sentam no mercado futuro nacional. M
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A infegracdo no
ARENITO
que dev cerfo

Em uma regido formada por 107 municipios, entidades

publicas e privadas deram o pontapé inicial para

transformar o noroeste do Parand na mais nova

fronteira agricola do Pais

Luciana Radicione

4 cinco anos era praticamente
H impossivel pensar em integra-

¢do lavoura-pecudria nas pro-
priedades rurais que formam a regido
Arenito Caiud, no noroeste do Parana.
Hoje, com o impulso do poder piiblico
e de entidades privadas, a regido com-
posta por 107 municipios € exemplo de
sucesso na producdo agricola e recu-
peracdo de pastagens. A prefeitura de
Umuarama deu o primeiro passo para o
inicio do cultivo de soja em dreas de
pastagens com o objetivo de viabilizar
a pecudria em uma regiio que concen-
tra 3,5 milhoes de bovinos, cerca de
40% do plantel paranaense.

O Programa de Arrendamento de
Terras (Pater), criado em 1997 pelo pre-
feito de Umuarama, Fernando Scana-
vaca, foi o responsdvel pela transfor-
macio da regido do Arenito. Pela inici-
ativa, os pecuaristas interessados em re-
cuperar dreas com pastagens degrada-
das comecaram a arrendar suas terras
para agricultores de outras regides, es-
ses interessados em investir em lavou-
ras de soja e milho. O secretdrio de
Agricultura do municipio, Antonio Car-
los Favaro, conta que no inicio o ceti-
cismo em relagdo aos resultados do pro-
grama foi geral, mas & medida em que
as colheitas foram avancando, compro-
vou-se a viabilidade da producio de
graos em dreas de pastagens. Tanto que,
somente em Umuarama, a drea planta-

da com soja cresceu 40% entre as sa-
fras 2000/2001 e 2001/2002. “Inicial-
mente, 0 pecuarista ndo acreditava na
possibilidade do desenvolvimento de la-
vouras na regido e ndo enxergava a via-
bilidade da reforma das pastagens”,
lembra Favaro. Ele ressalta, porém, que
o Pater ndo surgiu com a finalidade de
substituir, mas sim de fortalecer a pe-
cudria através da agricultura.

O periodo médio de arrendamento
¢ de cinco anos, quando, entre outras
obrigacdes, o produtor arrendatario pas-
sa a ser responsdvel pela conservacao
do solo e pela implantagdo do pasto
apos a colheita dos graos. O pagamen-
to pela terra é equivalente a 15 sacos
de soja no primeiro ano do arrendamen-
to e de 20 sacos/ano nos anos subse-
quentes.

O pesquisador do Instituto Agrono-
mico do Parand (Iapar) e gerente do
projeto de integracdo lavoura-pecudria,
Elir de Oliveira,

alerta, no entanto, ARENITO — AREAS (ha)

que a cobranca pela Matas/florestas ........
terra arrendada no Outras areas ...........
primeiro ano de es- Agricultura..............
tabelecimento dala-  Pastagem................
voura € invidvel Total.. ...

economicamente

para o produtor arrendatdrio. “O custo
€ maior no primeiro ano porque o solo
degradado ndo tem potdssio e fosforo,
ou seja, os nutrientes necessarios para
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receber a lavoura”, explica. De acordo
com ele, o custo de produgdo sé para
adequar o solo ¢ de R$ 625 por hecta-
re. “Por isso recomendamos um perio-
do de arrendamento ndo inferior a cin-
co anos”, diz. O lucro, segundo ele, co-
meca a aparecer no segundo ano de la-
voura.

Soja — Favaro explica que o gran-
de estouro em dreas
de plantio ocorreu

............. 0,161 milhdo em fungﬁo da SOja,
v 0,307 milhdo  pelo preco e pela
v, 0,432 milhdo  alta produtividade
............... 2,3 milhdes ~ apresentada, muitas

32 milhdes VEZES proxima a

média colhida em
lavouras de terra roxa, tradicional e mai-
or produtora de soja no Parand. Na sa-
fra 2000/2001, o rendimento médio nos
32 municipios que integram a regido de




Umuarama foi de 3.178 quilos por hec-
tare e nas lavouras de terra roxa che-
gou a 3.500 Kg/ha. “Colhemos 60 sa-
cos por hectare, uma produtividade bas-
tante alta para uma terra onde antes ndo
se produzia nada”, lembra o secretério
da Agricultura.

Para os produtores de regides tradi-
cionais — 0s que mais investem em ter-
ras do arenito, a vantagem ¢ o aumento
da drea plantada sem custos adicionais,
jé que eles detém a técnica e 0s equipa-
mentos. Epocas de plantio distintas tam-
bém favorecem novos investimentos, ja
que no arenito a recomendac@o técnica
para o plantio se d entre final de outu-
bro e a segunda quinzena de novembro,
enquanto que em terras roxas o plantio
é recomendado no inicio de outubro.
Segundo o agrénomo Pedro Morimo-
to, da Secretaria da Agricultura, o cus-

to de producdo € semelhante nas demais
regides produtores, com um pequeno
acréscimo apenas no primeiro ano de
implanta¢éo da lavoura, toda desenvol-
vida no sistema de plantio direto.

Outro resultado dessa transformac@o
econdmica e social proporcionado pela
integracio lavoura-pecudria foi a cria-
cido do Show Tecnolégico, que neste
ano entrou para sua terceira edigdo. Em
uma drea de 20 hectares na Escola
Agricola de Umuarama sio realizados
pelo menos 300 experimentos tecno-
l6gicos, além de demonstracio de ma-
quinas, apresentacdo de culturas (soja,
milho, sorgo, café, pupunha, pasta-
gens), resultados de pesquisas, reco-
mendagdes técnicas, palestras e dias de
campo.

Pesquisa — A viabilidade técnica do
projeto nasceu a partir do interesse da

pesquisa em gerar base tecnologica, atra-
vés da rotagio de culturas e desenvolvi-
mento de plantas forrageiras de inver-
no, para possibilitar o plantio direto em
dreas de pastagens. De acordo com Oli-
veira, do lapar, o arenito tem potencial
produtivo igual ou superior as regioes
mais tradicionais, por apresentar um solo
de facil manejo sem problemas de com-
pactacdo. Por se tratar de um solo mais
sensivel, o lapar recomenda maior énfa-
se no manejo com rotagdo de culturas €
obrigatoriedade do plantio direto. O pes-
quisador informa que o solo arenoso pos-
sui apenas 10% de argila, enquanto que
a terra roxa tem 60%. Esse menor per-
centual possibilita plantio e colheita em
solo imido. Outro fator positivo no are-
nito € o maior crescimento da raiz, con-
ferindo maior resisténcia a planta durante
o periodo de estiagem.
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O progresso da integracdo lavoura-
pecudria, alavancado por Umuarama,
invadiu fronteiras e acabou, em 2001,
tendo seu sucesso reconhecido pelo
governo paranaense. Em setembro pas-
sado, foi lancado o arenito Nova Fron-
teira, dentro do Programa de Desen-
volvimento do Noroeste do Parand,
uma parceria com o governo federal e
diversas entidades e instituicdes publi-
cas e privadas. O Banco do Brasil en-
trou como parceiro no programa, que
Jjd atingia 107 municipios no noroeste
do Parand, disponibilizando uma linha
de crédito no valor de R$ 100 milhdes,
sendo R$ 20 milhdes destinados ao
custeio para a regido, com prioridade
de atendimento aos projetos do Progra-
ma Arenito Nova Fronteira.

Segundo Carlos Meleiro, analista
técnico de agronegécio do BB em
Umuarama, do total disponibilizado,
R$ 86 milhdes foram efetivamente
contratados. A verba para custeio, em
fun¢io da grande demanda, extrapo-
lou o teto estipulado pelo banco e al-

cancou R$ 31 milhges,
ou seja, cerca de 40% |
do recurso gasto. A
verba beneficiou pro-
dutores e pecuaristas.
“Nunca se pensou em |
transformar o pasto em
lavoura, e sim, refor- B
mar o pasto através da
lavoura”, afirma Me-
leiro. O grande interes-
se de produtores de ou-
tras regides mais tradi-
cionais no cultivo de
soja e milho deve manter a linha de cré-
dito para os proximos anos.

A falta de uma tradi¢do em lavoura
entre os produtores da regido do are-
nito, no entanto, ainda exige cautela
na hora da liberacdo do crédito, quan-
do o agente financeiro exige um mini-
mo de infra-estrutura na propriedade
e capacitagdo técnica para o desenvol-
vimento do projeto. “Os riscos sdo al-
tos em funcdo da histérica improduti-
vidade daregifio, mas 4 medida em que

Fdvaro: os resultados a campo
comprovaram a viabilidade da
produgdo de grdaos na regido

Luciana Radicione

i~ = P l
Mesti: a Cocamar abragou a

nova proposta e participa dando
respaldo técnico e comercial

a agricultura for se consolidando,
como ji estd acontecendo, eles redu-
zem”, garante Meleiro.

O gerente da agéncia Umuarama do
Banco do Brasil, Vilson Jodo de Oli-
veira, acredita que o Programa Areni-
to Nova Fronteira esteja em fase de ex-
pansiio, devendo demandar um volu-
me de crédito maior para atender ao
grande nimero de pedidos de arrenda-
mento de terras, hoje bem superior a
quantidade de areas disponibilizadas

i
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EVOLUCAO DA AREA PLANTADA

Ano

1996/1997
1997/1998
1998/1999
1999/2000

2000/2001
2001/2002

COM SOJA (ha)
Umuarama

100

865

1.333

1.850

2.500

3.640

na Radicione

Dividgacao/Pedro Tadeu de Oliveira
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pelos pecuaristas. Essa demanda esta
valorizando cada vez mais as proprie-
dades nos municipios do noroeste, em
decorréncia do sucesso dos programas
Pater e Arenito Nova Fronteira. Ha trés
anos era possivel comprar o hectare
por cerca de R$ 1.460. Hoje essa mes-
ma 4drea nio sai por menos de R$
3.340.

A Cooperativa de Cafeicultores e
Agropecuaristas de Maringd (Coca-
mar) é uma das entidades parceiras da
iniciativa desde seu inicio, fornecen-
do respaldo técnico e comercial para a
lavoura-pecudria no arenito. O geren-
te de produ¢do da Cocamar/entrepos-
to Umuarama, Osvaldo Celso Mesti,
conta que a cooperativa trabalha com
projetos técnicos que estejam em sin-
tonia com as necessidades de cada re-
gido. Com o programa nio foi diferen-
te. “A cooperativa, por estar dentro da
regido do arenito desde 1963, abragou
a proposta assim que tomou conheci-
mento, buscando parcerias, langando
recomendacdes, realizando dias de
campo e mostrando a viabilidade aos
produtores de terras roxas € pecuaris-
tas, indicando onde ele estio e onde
poderdo chegar”, reforga.

A unidade da Cocamar em Umua-
rama estd entre as 20 localizadas na re-
gido do Arenito. No ano passado rece-
beu 10 mil toneladas de soja e a previ-
sdo, segundo Mesti, é que chegue a 20
mil toneladas. “A expectativa € gran-
de, pois a regido ainda tem muito a
crescer”, prevé o gerente, que aposta
que o desenvolvimento da agricultura
no noroeste paranaense, com seus 3,2
milhdes de hectares, dé condig¢bes ao
Parand de dobrar a produgio de soja,
atualmente de 8,6 milhdes de tonela-
das. “Trata-se da mais nova fronteira
agricola com potencial para reverter
toda a situa¢do econdmica da regido”,
acredita.

Pioneirismo — A familia Angst se
orgulha em dizer que foi a primeira,
em trés anos, a investir na compra de
terra em Umuarama para dar inicio ao
plantio de soja. O comego, confessa,
ndo foi nada facil. “Sofremos bastante
no inicio, mas aqui € bom porque é
uma regido nova. E em todo o Parand,
somente essa apresenta condigGes para
a abertura de novas dreas”, afirma
Marcelo Angst. Junto com o pai, Lino,
abriu mio de cerca de 30 hectares pré-
prios em Toledo/PR para apostar na

ERLerY
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Gaiari vislumbrou oportunidades e hoje estd colhendo duas safras lucrativas por ano

soja em Umuarama. Hoje sdo proprie-
tirios de 125 hectares e ndo se arre-
pendem da escolha que fizeram. Tan-
to que ja estudam a possibilidade de
arrendar uma drea para expandir a pro-
ducao.

A lavoura de soja, onde predomi-
nam as variedades BR 46 — Conquis-
ta, Embrapa 48, CD 202 e BRS 133,
apresentou neste ano uma produtivida-
de média de 54 sacos/ha, rendimento
que a cada safra vem sendo ampliado.
Em 1998/1999, no primeiro ano de
plantio de soja, a produtividade média
foi de 29 sacos/ha a um custo de R$
750 o hectare. Além dos 76 hectares
destinados a soja este ano, com custo
estimado de R$ 500/ha e implantados
com a ajuda do crédito de custeio, os
Angst estio cultivando milho safrinha
em 11 hectares, além do plantio de
aveia/milheto em plantio direto.

Exemplo — Milton Gaiari é um
exemplo para toda a regido. Enquanto
amaioria dos pecuaristas ainda tem di-
ficuldades em ceder suas terras para

terceiros, ele jd conquistou 6timos in-
dices de rendimento tanto na producéo
de grdos quanto na pecudria. Como ele
mesmo gosta de dizer, enquanto seus
colegas ainda ndo despertaram para o
sucesso do programa de integracao la-
voura/pecudria, ele esta “tirando duas
safras por ano: graos no verdo e carne
no inverno”.

Gaiari, que h4 dois anos preside a
Sociedade Rural de Umuarama, acom-
panhou a degradacio de suas pastagens
ano a ano e vislumbrou no exemplo do
Pater uma oportunidade de reverter o
quadro. S6 que, em vez de arrendar,
tomou a iniciativa de plantar por con-
ta prépria. “O programa me abriu 0s
olhos para a importincia da terra ser
mais produtiva. A iniciativa veio tam-
bém para educar os pecuaristas”, cons-
tata. No municipio de Vila Alta foram
plantados neste ano 96 hectares com
soja a um custo de R$ 520/ha, onde a
produtividade passa de 50 sacos/ha. O
lucro alcanga R$ 460/ha com o produ-
to. Apds a colheita a terra fica prepara-
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da para receber a aveia, que garantird o
alimento para o gado durante a baixa
temporada. “A soja ¢ uma segunda fon-
te de renda, além de ser um importante
investimento para a pecudria”, destaca.
Conduzindo uma drea que alcanca 480
hectares, entre terras proprias e arren-
dadas, o produtor ainda cultiva milho e
SOrgo em 4reas menores.

Com a aveia implantada o gado
consegue um ganho de peso de até 1,25
quilo por dia. A lotacio pecudria nas
terras do pecuarista fica entre duas ou
trés cabecas/ha. No ano passado, com
um plantel em torno de 930 animais, o
pecuarista colocou 54 bois em uma
érf;a de pastagens de 48 hectares e pla-
neja para este ano um ndmero de 160
cabegas em 96 hectares. A produtivi-
dade em alta leva Gaiari a acreditar que
0 nimero de animais abatidos neste
ano chegue a 540 cabecgas, contra as
400 do ano passado.

A valorizagdo da terra foi uma con-
seqliéncia natural. Antes de partir para
a soja, o hectare era cotado em R$
2.375. *Um ano depois passou para R$
4.200”, afirma Gaiari. Como grande
entusiasta da regido do Arenito, ele la-
menta apenas o fato de seus colegas
pecuaristas ndo aproveitarem a opor-

tunidade que estd sendo dada a todos,

por uma questao de tradiciao e conser-
vadorismo. “‘Daqui para a frente, quem

ndo investir na terra nio vai sobrevi-
ver”, prevé. A frente da Sociedade
Rural, Gaiari tenta convencer pecua-
ristas em relac@o ao projeto de arren-
damento, mas confessa que o trabalho
tem sido em vdo. “Todo més realiza-
mos palestras onde abordamos o assun-
to, € no entanto o resultado ainda nao
€ o esperado”, conta.

Renda — As condicdes de renda
proporcionadas pela soja atrairam 0
produtor Aparecido José para Umua-
rama. Em julho de 2001 ele arrendou
153 hectares por um periodo de qua-
tro anos para dar inicio 4 producao da
oleaginosa em terras do arenito. Atra-
vés da Secretaria da Agricultura de
Umuarama, ele ficou sabendo do pro-
jeto e decidiu apostar na lavoura, a
exemplo do que ja fazia em Juranda/
PR, tradicional produtor de sojaa 110
quilometros de Umuarama. A produ-
tividade esperada nesse primeiro ano
de colheita é préxima a 50 sacos/ha,
e prevé um pagamento de 6 sacos/ha
ao arrendador. No segundo ano seri-
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Marcon deixou para trds 225 hectares em Cascavel e quer produzir em mil hectares no arenito

am 8 sacos/ha. A producio € entre-
gue a Coamo, Coagel e Cocamar. Sa-
tisfeito com os resultados da lavoura
em drea de pastagem, Aparecido nio
descarta a possibilidade de arrendar
novas dreas para tocar o negécio adi-
ante.

Outro produtor que vé boas opor-
tunidades na regido é Marcos Roberto
Marcon. Ele tem como meta arrendar
até mil hectares para desenvolver a la-
voura de soja. Com dreas arrendadas
em Maria Helena e Umuarama que so-
mam 295 hectares, hd quatro anos ele

deixou para trds 25 hectares préprios
e 200 arrendados no tradicional muni-
cipio de Cascavel/PR para investir na
regido. A opcdo foi feita em 1997,
quando veio conferir de perto a colhei-
ta na propriedade de um irmio. “Gos-
tei do que vi, constatei as boas condi-
¢coes edafoclimdticas e resolvi investir
aqui”, conta. Neste ano, a produtivi-
dade esperada em Maria Helena — onde
a soja € cultivada hd cinco anos, € de
58 a 60 sacos/ha, enquanto que em
Umuarama a expectativa é de 32 a 35
sacos/ha. M




GREY

E hora de mudar.




Um misto de HEROI E VILAO

Cultivo de mil e uma utilidades, mas

I

|

de certa forma marginalizado no

Pais, a mamona retoma sua posi¢do

de destaque e torna-se um bom

negocio para produtores e indistria

Rosane da Silva Nunes

hamada de “enxerida”, ela nas-

ce espontaneamente, em estado

asselvajado, nos campos e ter-
renos baldios de todo o Pais. No entan-
to, pode ser uma excelente alternativa
para aumentar a renda dos pequenos e
médios agricultores. Esse misto de “he-
réi e vildo” é encarnado pela mamona
(Ricinus communis L.), uma semente
oleaginosa que dé origem a matérias-pri-
mas essenciais para a inddstria ricino-
quimica e para a fabricac@o de ragio e
adubos (veja lista de produtos deriva-
dos).

Até o inicio da década de 80, o Brasil
foi o maior produtor mundial de mamo-
na. A partir de 1985, perdeu a posicéo
para a India e passou a ser o terceiro no
ranking em 1993, quando deu lugar a
China, hoje o segundo maior produtor e
exportador da semente. Dados do Insti-
tuto Brasileiro de Geografia e Estatistica
(IBGE) registram que em 2001 o Brasil
produziu 98.4 mil toneladas de mamona,
quase seis vezes a menos que a safra de
1974, época de lideranca mundial do Bra-
sil no setor da ricinicultura, quando a pro-
ducdo chegou a 573 mil toneladas.

Apesar do decréscimo, o setor conti-
nua dando sinais de vitalidade. Iniciati-
vas nas dreas de pesquisa buscam ala-
vancar o cultivo, capitaneadas pela Em-
brapa Algodédo na Paraiba — unidade-re-
feréncia no estudo de oleaginosas no
Brasil e pela implementacdo de politi-
cas de financiamento na Bahia, estado
responsavel por 90% da produc¢ao naci-
onal de mamona. Na linha de frente da
producdo estio os médios e pequenos
produtores, jd que a principal vantagem

desse segmento € a possibilidade de di-
versificar a produgdo, aumentando a ren-
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da na entressafra de outros cultivos,
como o milho e o feijao.

O plantio consorciado com esses
grios € 0 mais comum nas pequenas la-
vouras. “A diversificacdo do sistema da
maior estabilidade financeira ao peque-
no e médio produtor porque, quando aca-
ba a renda com a colheita do feijao, que
tem ciclo mais curto, € hora de colher a
mamona”, explica Valfredo Vilela,
subgerente da Empresa Baiana de De-

S

senvolvimento Agricola de Irecé
(EBDA). O ciclo da mamona ¢é de 250 |

:

Divulgacdo / Embrapa Algoddio

dias e o cultivo permite até seis colhei-
tas por ano, chegando a produtividade
de 1,5 mil quilos de semente por hecta-
re. Segundo Valfredo, se o produtor se-
guir as técnicas apropriadas de limpa e
preparo do solo, fazendo plantio rotaci-
onado, o lucro é certo. “Para o pequeno
produtor, a mamona € uma grande sai-
da, porque ele utiliza mao-de-obra fami-
liar e pode acompanhar de perto a la-
voura, ja que a colheita manual se repe-
te a cada 15 dias”, afirma.

Nas regides semi-dridas do Nordes-
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te, as mais indicadas para o plantio da
mamona, predominam o plantio e a co-
lheita manuais, pois o cultivo da semen-
te na regido € feito em sua maioria em
pequenas propriedades de 10 a 20 hec-
tares. J4 em estados como Sdo Paulo e
outros do Centro-Oeste, é maior a ocor-
réncia de mecanizacao. Em contraparti-
da, nessas dreas € necessdrio o uso de
defensivos agricolas. Por ser uma plan-
ta adaptada a regides com baixa pluvio-
sidade, a mamona costuma n#o resistir
bem a locais com grandes precitagdes,
as quais prejudicam a fase de amadure-
cimento do fruto devido ao aparecimen-
to de pragas. Para contornar o pro-

blema, a Embrapa Algodio
desenvolveu o cultivar “Pa-
raguassu” (BRS 188),
uma planta de porte
médio (1,6 metro de
altura) que se adapta
bem as condigdes cli-
miticas das regides
onde € maior a incidén-
cia de doengas e pragas.
Jé o cultivar “Nordesti-
na” (BRS 149), também
desenvolvido pela Embra-
pa Algodao, € mais aplicado
no Nordeste, embo-
ra produza bem em

Mato Grosso, estdo
desenvolvendo bem
essa cultura, apesar
dos problemas com
as pragas”, afirma
Napoledo Esberard, pesquisador da Em-
brapa Algodao.

Concorréncia — Para Esberard, o
decréscimo na produ¢do da mamona néo
se deve a falta de tecnologia apropriada,
mas a um problema de mercado. Segun-
do Napoledo, os precos mais baixos apli-
cados pelos mercados concorrentes es-
tariam induzindo o setor industrial a re-
jeitar o produto brasileiro, *As indistri-
| as preferem comprar da India, China e
| até da Russia, porque estes paises ofere-
cem facilidades de pagamento que os
produtores brasileiros no podem dar. Se
nio fosse a falta de planejamento no
| Brasil, mais agricultores apostariam no
- cultivo da mamona”, observa.

(avides)
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@ Capeamento de Fibras Oticas
® Lubrificante de motores de alta rotagao

@ Tecidos para reconstituicao de pele
humana (em estudo na USP)

Os grandes produtores confirmam o
diagndstico do pesquisador. Para Robé-
rio Fernandes Donato, gerente da Se-
mentes Bem Bom, empresa sediada em
Bom Jesus da Lapa, umas das dreas irri-
gadas da Bahia, o baixo pre¢o de com-
pra da mamona é um desestimulo aos
produtores. “A mao-de-obra na colheita
e beneficiamento da mamona € muito
despendiosa, consome cerca de 70% do
custo de producdo. Com os baixos pre-
¢os aplicados pelas industrias, nao com-
pensa para o grande produtor investir no
cultivo dessa semente”, avalia Robério.
No entanto, ele admite que a mamona é

uma excelente alternativa de ro-
tacdo de culturas. “Ela tem
raiz profunda e picotante,
que promove a descom-
pactac@o do solo, aju-
dando na irrigacéo.
Além disso, no Nor-
deste ela dispensa o
gasto com defensivos
agricolas e isso € Oti-
mo para o mercado 1n-
ternacional, que prefe-
re produtos ecologica-
mente corretos’, ressalta‘q
produtor. A Bem Bom ja
produziu mamona
em larga escala, mas

todas as regides, de- DE MAMONA atualmente fornece
pendendo das condi- @ Glicerina apenas para a
coes. “Estados sem @ Racao animal EBDA, a qual rece-
- tradi¢do no cultivo :Qd;:io beu 250 toneladas
de mamona, como o cultivadas pela em-
= : ® Plasticos :
Goias, Tocantins e resa. O destino des-
@ Isopores P

sas sementes jd era
certo: abastecer 08
pequenos produtores
das regides de Irecé,
Jacobina e Senhor do
Bonfim, principais regides produtoras da
mamona naquele Estado.

A oferta de sementes selecionadas
pela EBDA, aliada ao Programa de Re-
cuperagio da Mamona, implementado
pelo governo estadual em 1995, tem
mantido a Bahia no topo da produgio
nacional. O programa mantém uma li-
nha de financiamento disponibilizada
pelo Banco do Nordeste a pequenos pro-
dutores aptos a receberem empréstimos
e garante a compra da producdo, por
meio de convénio com as indistrias pro-
cessadoras Braswey e Bom Brasil. Para
os pequenos produtores, a garantia de
preco médio é benéfica, uma vez que a
producido de mamona no Nordeste € bas-

Esberard, Embrapa: estados sem tradigdo na
mamona estdo desenvolvendo bem a cultura

tante oscilante. J4 os grandes produto-
res discordam da politica implementa-
da. “As industrias determinam o preco e
isso é prejudicial para nés”, reclama
Robério Donato, da Bem Bom. O preco
da saca de 60 quilos de mamona varia
de 20 a 40 reais, dependendo da oferta
da semente.

Para Napoledo Esberard, o problema
é que ha mais oferta que procura, carac-
terizando o que ele define como “mer-
cado oligopissdnico”. O pesquisador
afirma que “no Brasil existe um grande
niimero de pequenos produtores e nido
mais do que cinco grandes comprado-
res”’. A saida, nesse caso, seria estender
a aplicacdo da mamona para outros seg-
mentos. “0O mercado da inddstria ricino-
quimica comega a saturar. Vale a pena
investir na producio de mamona se ex-
pandirmos sua aplicabilidade para a ge-




Parente, da Nutec: projeto experimental de

biodiesel estd sendo desenvolvido no Piaui

racdo de energia. Caso contrdrio, a pro-
ducdo aumenta e o preco cai”, avalia.
Tendéncia — A geracio de energia
a que Esberard se refere € a fabricaczo
de combustivel a partir do 6leo de ma-
mona. A producio ¢ feita por meio da
transesterificaciio, uma mistura a frio do
Oleo de sementes com dlcool (alcodlise),
cujo produto final principal € o biodie-
sel, uma espécie de 6leo vegetal com-
bustdvel combustivel adequado a moto-
res a diesel. O processo, descoberto no
final da década de 70 pelo engenheiro
quimico cearense Expedito Parente, pes-
quisador do Nicleo de Tecnologia In-
dustrial do Ceard (Nutec), sé ganhou a
devida aten¢do no Brasil hd dez anos,
depois que paises estrangeiros, entre eles
os Estados Unidos, Alemanha, Franca e
Austrdlia, passaram a utilizar a tecnolo-
gia brasileira para produzir o combusti-
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vel. Segundo Parente, na Alemanha ji
existem cerca de mil postos de combus-
tivel comercializando o biodiesel. Nos
Estados Unidos, ele € utilizado para
abastecer motores nas Forcas Armadas
e NASA.

No Brasil, berco da criacdo do novo
combustivel, o processo de producio
ainda engatinha. Para incentivar a pro-
pagacdo do biodiesel no Paisl, o Nutec
desenvolve o Programa de Impulsio e
Difusdo Tecnoldgica do BioDiesel, que
pretende instalar mini-usinas produtoras
do combustivel em todo o Pais. A pri-
meira delas deve ficar pronta por volta
de julho deste ano, no Piaui. O
projeto piloto esta sendo im-
plantado por meio de con-
vénio entre Nutec, Uni-
versidade Federal do
Piaui e Companhia
Energética do Piaui
(Cepisa). A meta € en-
volver cerca de mil fa-
milias na plantacio de
1 hectare cada para
abastecer a mini-usina.
Parente, coordenador do
projeto, prevé que a produ-
cdo de mamona deva gerar ren-
da anual de R$ 800 |
anuais para cada fa-
milia, uma boa ajuda
para quem vive de
agricultura de subsis-
téncia. “A maior in-
tengd@o desse projeto
¢ privilegiar o soci-
al”, ressalta. O biodi-
esel produzido no
projeto experimental
desenvolvido no
Piaui deverd abaste-
cer os geradores de energia da Cepisa.
“E uma boa alternativa em tempos de ra-
cionamento e crise na produgio de com-
bustiveis minerais”, destaca o pesquisa-
dor. Além de substituir ou diminuir o
consumo de dleo diesel, cuja demanda
no Brasil é de 37,5 bilhdes de litros/ano,
o biodiesel reduz a emissio de gases po-
luentes na atmosfera, uma vantagem e
tanto, considerando que a temdtica am-
biental estd na ordem do dia.

No Rio Grande do Sul, a aposta tam-
bém é grande no novo combustivel. Pe-
trobrds, UFRGS e as Universidades de
Erechim e Pelotas, em conjunto com um
grupo de produtores, estdo trabalhando
integrados nessa linha. “O problema ¢

@® Emoliéncia

@ Agente lubrificante

e pigmentos

PROPRIEDADES
@ Efeito amaciante e suavizagao da pele
@ Capacidade de penetracdo
@ Capacidade plastificante
@ Capacidade dispersante de corantes
@ Agente umectante de superficies

@ Capacidade de solvéncia
@ Promotor de adesao

| sa cultura. Em Ituiutaba e Capindépolis, |

que falta tecnologia”, reconhece o pro-
dutor de Camaqua/RS, Vilson Neumann
Machado, que hé cerca de 20 anos dedi-
ca-se ao estudo de todo o processo pro-
dutivo envolvendo a mamona. Macha-
do cultiva hoje 1.200 hectares de mamo-
na em sistema de integracao com outros
produtores espalhados por 50 municipi-
os gaiichos. Em uma drea de 20 hecta-
res, onde produz sementes, ele obtém
uma média de 2,7 mil kg/ha. “Eu forne-
co esse material e garanto a compra para
sua industrializa¢do”, explica. A unida-
de de beneficiamento, localizada no Dis-
trito Industrial de Camaqui, entrou em
operagio em janeiro com uma
capacidade total para 50 to-
neladas didrias. Nessa fase
inicial, estdo sendo in-
dustrializadas 15 tone-
ladas de mamona/dia,
direcionados a fabri-
cacdo de subextrato,
- 6leo, adubo orgénico e
torta de mamona. “O
interessante da mamo-
na é que, além de po-
der ser usada em cerca
de 650 produtos, ela tem
100% de aproveitamento,
sem residuo indus-
trial”, afirma ele,
ressaltando que o
cultivo d4 bons lu-
cros, sim. Depois de
ser tachado de lou-
co, hoje Machado
conta com orgulho
que jé estd comerci-
alizando sua marca |
propria: a Vinema
Multiéleo Vegetais.
Um projeto ideali- |
zado pelo produtor tem como objetivo
implantar seis fdbricas no Rio Grande
do Sul até 2007, totalizando um benefi-
ciamento de 200 mil toneladas de dleo
em com uma drea produtiva de 200 mil
hectares, j4 conta com o apoio do Go-
verno do Estado.

De olho também nos mercados tra-
dicionais do 6leo de mamona e no bio-
diesel como novo fildo, surgem plantios
da semente em estados sem tradi¢do nes-

municipios localizados no Pontal do Tri-
angulo Mineiro, cerca de 18 produtores |
se organizaram para plantar 200 hecta-
res de mamona e abastecer uma nova re- |
finadora instalada na regido. M ‘
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A opcgdo pelos servigos

terceirizados estd atraindo

o produtor rural, que além

de reduzir seus custos

pode acessar

equipamentos mais

modernos e eficientes

Luciana Radicione

lantio, tratos culturais, aplicacdo

de defensivos, colheita e outras

importantes etapas do processo
produtivo estdo deixando de ser ativi-
dades exclusivas dos produtores brasi-
leiros. Nos ultimos tempos, é cada vez
mais comum buscar do lado de fora
da porteira a capacitacio e a tecnolo-
gia de profissionais e empresas espe-
cializadas em gerir determinadas ati-
vidades do meio rural. Os niimeros da
Confederagao Nacional de Agricultu-
ra (CNA) confirmam essa tendéncia;:
aproximadamente 20% da drea agri-
cola no Brasil — 7,45 milhdes de hec-
tares, incluindo graos, café e cana-de-
aclicar, estao sendo administrados por
empresas especializadas. Embora pos-
sa parecer reduzido, o percentual de
drea terceirizada na agricultura repre-
senta um salto, se comparado ao ce-
nério de seis anos atrds. De acordo
| com o levantamento da CNA, em
| 1997 a terceirizac@o estava restrita a
| apenas 5% do total da drea plantada
no Pais.

Além da reducdo de custos, o pro-
dutor que aposta nos servicos tercei-
rizados ndo precisa investir pesado na
compra de equipamentos para moder-
nizar seu processo de produgao. Isso,
porque a tecnologia, tradicionalmen-
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TERCEIRIZA(
chegou para ficar

te acessivel aos agricultores de ponta
mas normalmente cara para aquisi¢do
individual, pode ser confiada a empre-
sas que oferecem diversos servigos
para as mais variadas necessidades do
campo. Transformar custo fixo em
custo varidvel é o mais novo trunfo
que os produtores brasileiros tém em
mios. A opinido é do assessor técni-
co do Departamento de Economia da
CNA, Luciano Carvalho. Segundo ele,
a terceirizacdo é uma tendéncia no
Brasil, a exemplo do que jd acontece
nos Estados Unidos, especialmente
nas lavouras de milho e soja. “Inde-
pendentemente do tipo de servigo, sé
a escala de producdo é que vai dizer

0

se o produtor precisa ter equipamen-
to préprio ou se é mais vidvel a con-
tratagdo de técnicos capacitados”,
afirma.

Nichos especificos, como o de tra-
tos culturais e de colheita, sdo os mais
promissores. O primeiro, em fungdo
da qualificagdo de mao-de-obra que a
atividade exige; o segundo, pelo alto
custo das maquinas. “Hoje € antieco-
ndémico manter empregados na fazen-
da, quando se trata de culturas sazo-
nais, como ¢é o caso do café. O ideal é
buscar a exceléncia profissional 14
fora”, constata Carvalho. De acordo
com o assessor, a abertura de merca-
do também estd fazendo com que 0s




Para Carvalho, da CNA, essa tendéncia segue o exemplo do que ji
€ realidade ld fora, em especial nos Estados Unidos

produtores tenham maior preocupagio
com a reducdo de custos, a fim de
manté-los dentro de padrdes interna-
cionais de competitividade.

No caso dos pequenos produtores,
0 investimento em mecanizagio,
como o trator, por exemplo, sé é via-
vel economicamente para quem pro-
duz em mais de 80 hectares. “A ter-
ceirizagido é uma Gtima opg¢ao para os
pequenos produtores, especialmente
nas atividades repetitivas, aquelas que

Divulgagao

podem ser programadas ano a ano”,
garante Carvalho.

Mesmo quem tem condicdes de in-
vestir pesado em equipamentos na
propriedade prefere a trangiiilidade e
a seguranga proporcionada pela ter-
ceirizagdo. E o caso de Adilton Sa-
chet, empresdrio e diretor da Agrope-
cudria Sachetti, de Rondonépolis/MT.
Ele vem otimizando custos com a con-
tratacdo de uma empresa especializa-
da em aviagdo agricola para a aplica-
¢do de defensivos em uma drea agri-
cultdvel que chega a 27 mil hectares
ocupados com soja e algoddo. A op-
¢do veio com a constatagio de que
apenas um avido nfo conseguiria aten-
der as necessidades das lavouras, que
ndo estdo concentradas em apenas
uma regido. Adilton vé com bons
olhos essa tendéncia e acredita que a
maximizacio dos equipamentos de
uso agricola vai aumentar no Pafs.

Na Agropecudria Sachetti, a ter-
ceirizagdo ndo se restringe a aplica-
cado de defensivos. Nas fazendas lo-
calizadas em Itiquira/GO e Sapezal/
MT, o trabalho de assessoria técnica,
parte da colheita, beneficiamento de
algoddo e transporte sio delegados a
outras empresas. No caso da colhei-
ta, entre 10% e 20% da area ¢é tercei-
rizada, enquanto que o transporte da
producdo ja é 100% terceirizado ha
cinco anos. Em época de colheita,
cerca de 50 caminhoes fazem o servi-
¢o de transporte da produgdo. “Nio
tenho custos com saldrio de funcio-
ndrios, encargos sociais e despesas
com manutencdo”, destaca o produtor.

A JB Aviagdo, que executa o ser-
vi¢o de aplicacdo de defensivos nas
fazendas da Agropecudria Sachetti,
atua ha 17 anos no mercado brasilei-

Sachet, produtor h’e Rondondpolis,

investe na otimizagdo dos custos

£
=
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Empresdrio Maisonnave apostou
no mercado ao langar a Servifar

ro. Com matriz localizada em Goiania/
GO, ela possui uma carteira aproxima-
da de 100 clientes. Conforme Augus-
to Mumbach, diretor de produgio da
empresa, 70% das aplicacdes a€reas
realizadas pela empresa sio direcio-
nadas & pulverizacdo com inseticidas
em lavouras de soja e algoddo. A JB
também tem forte atuagio no merca-
do de aplicacfo de herbicidas, fungi-
cidas, dessecantes, adubacao foliar,
no semeio de pastagens, de milheto e
de arroz, somando cerca de 300 mil
hectares sob aplicagdo aérea.

Outro mercado explorado pela em-
presa é o de controle de incéndios e
de combate a mosquitos. De acordo
com Mumbach, os clientes tém em
média 10 mil hectares de drea planta-
da e mantém atengdo permanente a fa-
tores como capacitacao e economia de
escala. Embora seja uma 6tima op-
¢do para os produtores rurais, a avia-
¢do agricola — se considerado o exem-
plo da JB, pode perder espaco nos
proximos anos, em funcio da tecno-
logia empregada nos equipamentos de
uso terrestre. “A aviacdo continua
sendo uma tendéncia, mas temos ago-
ra esse fator limitante”, admite o di-
retor.

Riscos — Assim como em qual-
quer outro tipo de atividade, a presta-
cdo de servigos na drea agricola ndo
estd livre de riscos. Para evitar sur-
presas desagraddveis, o produtor deve
antes de tudo conhecer o servico das
empresas a disposi¢do no mercado. “E
fundamental procurar saber se hd an-
tecedentes, conhecer quem adminis-
tra o negdécio, o nivel de qualificacdo
dos técnicos e a tecnologia disponi-
vel em mdaquinas e equipamentos”,
explica Luciano de Carvalho, da
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CNA. Segundo ele, os servicos rela-
cionados aos tratos culturais, que in-
cluem a aplicac@o de adubos, herbici-
das e inseticidas, necessitam de uma
qualificacdo técnica muito grande. “A
terceirizag¢do, no entanto, nio repre-
senta uma ameaca, ja que grande par-
te das empresas que estdo no merca-
do é administrada por pessoas do
ramo”, revela o técnico. “Ndo vejo ris-
cos nesse tipo de operagdo. O maxi-
mo que pode ocorrer € a empresa re-
petir todo o trabalho e se responsabi-
lizar pelo custo”, salienta Adilton
Sachet.

Mecanizacio — Nio h4 estatisti-
cas confidveis, mas acredita-se que a
terceirizacdo de mdquinas agricolas €
a que mais cresce no Pais. A infor-
malidade do setor é o que impede a
formacao de niimeros reais sobre essa
atividade. Principalmente porque é
antigo o habito de se emprestar ma-
quinas ociosas para vizinhos de fazen-
da, a chamada terceirizagio "de porta
em porta". O empresdrio Pedro Mai-
sonnave, ex-presidente da Globalstar,
€ um dos que apostaram nesse merca-
do. Desde janeiro do ano passado estd
em operacdo a Servifar do Brasil, em-
presa com sede em Barra Bonita/SP.
Os servicos oferecidos pela Servifar
estdo concentrados em duas dreas:
corte e micropicado de forrageiras em
geral e de palha de cana-de-acicar,
para a geracao de energia. Maisonna-
ve explica que a idéia original que
motivou a criacdo da empresa foi a
oferta do servigo de corte e micropi-
cado de forragens, voltado a nutrigéo
alimentar de gado de leite e de corte.
“Quanto mais picada a forragem, mai-

Na cana undo Andrade, a

terceirizagdo € mais usada no Sudeste

Branddo ressalta a agilidade
proporcionada pelos servigos

or serd a compactacdo de oxigénio e
melhor a qualidade nutricional”, afir-
ma. Segundo i empresdrio, o servigo
é relativamente novo no Pais e vem
atendendo a demanda de pecuaristas
interessados em redugdo de custos ¢
incremento de renda. Atualmente, a
Servifar mantém 12 clientes que in-
vestem no confinamento de gado em
regides com Centro-Oeste, sul da
Bahia, Tridingulo Mineiro e Parand. A
segunda atividade implantada pela
Servifar, e que hoje ja responde por
60% das atividades da empresa, € 0
micropicado da palha de cana (tradi-
cionalmente eliminada por queima-
das), que passou a ser utilizada como
fonte de energia barata. Outras van-
tagens do recolhimento e picado de
palha sdo a geragio de energia barata
a partir do uso de biomassa, melhor
germinagio da cana e redugdo de cus-
tos com tratamentos quimicos para o
controle da cigarrinha.

A crise do ‘apagdo’ enfrentada em
2001 foi extremamente vantajosa para
Maisonnave, que viu crescer a deman-
da pelo servigo a pedido das usinas.
“A palha da cana tem um poder calc’),—
rico trés vezes maior que o bagago,
explica o executivo. Contente com 0S
resultados da empresa em pouco mais
de um ano de atuagio, ele acredita que
o mercado é promissor para ambas as
atividades desenvolvidas pela Sery1—
far. “E um bom negécio ser proprie-
tirio de maquinas”, afirma. Por en-
guanto, 0 empresdrio possui quatro pl-
cadoras de grande porte, avaliada em
mais de US$ 200 mil a unidade.

A terceirizagiio na drea da cqlhel—
ta da safra também jd é uma realidade
4 DO ambito das
cooperativas
brasileiras. A
Cooperati va
Agmpecuérla
Mourdoense
(Coamo), uma
das maiores do
Pais, com drea
de atuagéo que
chega a 1,2 mi-
lhdo de hecta-
res, tem uma
grande par.te de
seus 16 mil as-
sociados de-
pendendo d_a
colheita reali-
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zada por terceiros. Muitos recorrem
a terceirizag@o por questdes financei-
ras, concluindo que ndo vale a pena
investir em médquinas préprias. Segun-
do Carlos Ostrowski, encarregado do
departamento técnico do entreposto
de Campo Mourdo/PR, além do lado
econdmico, pesa na decisdo o fato de
uma colheitadeira de grios ser vidvel
apenas para dreas proximas a 700 hec-
tares de soja/ano. “Nao € o caso, pois
nossos associados tém, em média, de
50 a 100 hectares”, justifica. Ostro-
wski informa ainda que o transporte
da safra e servigos terceirizados como
aplicagdo de calcdrio e plantio vém
ganhando espaco entre 0 produtores
associados.

Alternativa — A reducdo das
gueimadas, como forma de facilitar o
corte da cana, esta contribuindo para
o aumento da terceirizagdo da colhei-
ta nos canaviais. O grande salto, po-
rém, é realidade apenas na Regido Su-
deste. No Nordeste, em fungdo da to-
pografia acidentada, € quase impos-
sivel o trabalho de colheitadeiras na
lavoura. O presidente da Federagao
dos Plantadores de Cana do Brasil
(Feplana), Antdnio Celso Cav§lcant1
de Andrade, afirma que a mao—_qe_
obra ainda € a mais vidvel na regido,
embora alguns produtores de porte
médio jd tenham adqu1r1§lo suas mg-
quinas. “Mas quem tem ainda niio dijs.
ponibiliza”, comenta. N

Em Sdo Paulo. na regido de Jag,
ao contrario do Nq{deste, diversos
produtores de cana jd aderiram  ter-
ceirizagdo da colheita. Para se ter umg
idéia do avanco desse sistema nos




canaviais paulistas, basta analisar o
exemplo da Associagcio dos Fornece-
dores de Cana da Regido de Jad (As-
socicana). Nessa zona produtora, en-
tre 80 e 90% dos 972 produtores as-
sociados recorrem a terceirizagio na
época da colheita da cana-de-agicar,
que alcanca 3,2 milh&es de toneladas.
De acordo com o presidente da enti-
dade, Francisco Paulo Luiz Brandio,
os grandes fornecedores de cana na
regido € que viabilizam o servico aos
colegas, cuja producdo é menor. Na
drea de abrangéncia da Associcana,
cerca de 80% das propriedades tém em
média 80 hectares. ““A estrutura da mai-
oria do produtores ndao compensa a
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compra de colhedoras™, avalia Brandao,
ressaltando a importincia da otimiza-
¢do dos recursos e da agilidade propor-
cionada pelo servigo contratado.

Luiz Fernando Auler, agrénomo da
Associcana, comenta que em épocas
de colheita os produtores chegavam
a enfrentar até 15 horas na fila de ca-
minhdes para entregar cana as induds-
trias. Hoje, com a terceirizagio, ele
pode dedicar mais tempo a adminis-
tracio do seu negdcio. Mas ndo sé a
colheita é repassada a terceiros. O tra-
balho de carregamento e transporte
também ¢ realizado em grande escala
pelos prestadores de servigos. Segun-
do Brandio, as empresas estdo co-

¢os mais prestados e mais requisitados pelos produtores rurais fora da porteira

brando R$ 8 a tonelada no trabalho
de corte, carregamento e transporte,
sendo que no mercado a tonelada estd
cotada entre R$ 28 e R$ 30. “Ainda
assim € vantajoso, se levarmos em
conta a auséncia de disputas judiciais
que normalmente ocorrem quando ha
contratagido de mao-de-obra”, compa-
ra o dirigente.

O avango da terceirizagiio nas la-
vouras de cana-de-agucar, porém, ain-
da vai depender do nivel de moderni-
zacdo do setor. “Acredito que esse sis-
tema serd uma das alavancas do se-
tor, que levard em conta fundamen-
talmente a economia de escala”, sali-
enta o presidente. l
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Uma safra de
PESO

Fabricantes desenvolvem tecnologias

buscando atender as mais diversas necessidades

inerentes ao mercado agricola brasileiro

s nimeros das vendas de cami-

nhdes em 2001 sdo cristalinos

em mostrar uma tendéncia:
35,5% do total de 73.750 unidades co-
mercializadas corresponde & categoria de
leves (6 a 10 toneladas), 19.9% a de se-
mipesados (10 a 15 toneladas) e 19% ao
segmento de pesados (15 a 45 tonela-
das). Ndo € a toa que essas categorias
despontam como preferéncias nacionais
no relatério de vendas ao atacado da As-
sociacdo Nacional dos Fabricantes de
Veiculos Automotores (Anfavea).

Elas resultam de uma evolug¢io na
logistica, pela qual a distribui¢io de pro-
dutos obedece a um ordenamento em que
os caminhdes de grande porte estio de-
finitivamente afastados do meio urbano
€ servem para transportar cargas maio-
res por trechos longos, depositando-as
préximas as cidades. Ali, onde existe ne-
cessidade de reposicdo rdpida e constan-
te dos estoques de produtos diversos, o
territério de atuagiio passa a ser dos le-
ves, médios e semipesados.

Essa segmentac@o nio ocorreu ape-
nas para desafogar o trénsito complica-
do das cidades — o que de fato é uma
preocupagio, mas também por questdes
econdmicas. Como o corte de custos estd
na pauta de 10 entre 10 empresas, o0s
gastos com transporte passaram por uma
intensa racionalizagio. Sob este ponto
de vista, quem tem uma carga de 40 to-
neladas de soja, por exemplo, nio vai
contratar 10 caminhdes de pequeno por-
te, mas sim uma composicio que faca o
servico de uma vez s6. Pelo mesmo mo-
tivo, uma industria que trabalha com es-
toques reduzidos precisa de agilidade na
entrega e menor custo com combustivel
para reposic¢do de pecas diariamente. “O
cliente tem seu negodcio 'na ponta do 14-

pis'. Porisso, compra especificacdo.”, diz
o gerente de vendas da Agrale, Marco
Valério Bridi, de Caxias do Sul/RS.

A empresa gaiicha, com uma partici-
pagdo histérica no mercado nacional —
4% a 5% no segmento de leves, € pio-
neira na categoria. Ao contririo da mai-
oria dos outros concorrentes, que atuam
em mais de uma categoria, a Agrale tra-
balha focada nos caminhdes com capa-
cidade para carga bruta entre seis e 10
toneladas, e ndo quer saber de outra coi-
sa. “O caminhdo leve se encaixa perfei-
tamente nessa logistica empresarial que
prima por abastecimentos mais ageis e
reducdo de estoques”, salienta Bridi.

A Agrale iniciou no segmento de le-
ves e procurou especializacio ao extre-
mo. Hoje, oferece caminhdes com capa-
cidade de carga bruta de 2.500, 3.500,
4.380 ¢ 5.250 quilos. “O desenvolvimen-
to dos produtos t€m por base a percep-
¢do do mercado. Projetamos veiculos
menores porque existiam clientes que
possuiam cami-
nhdes cujo potenci-
al ndo era aprovei-
tado”, diz Bridi. As
linhas 6000, 7500 e
8500, conforme o
executivo, atendem
as necessidades de
agilidade em deslo-

rotacdo privilegiam o desempenho em
velocidade e, os de baixa, a capacidade
de tragdo. A linha 6000 possui motor de
alta rotac@o e chega a 112 km/h no Peso
Bruto Total (PBT). Ele também é consi-
derado econdmico, fazendo sete quild-
metros por litro. J4 os outros modelos
sdo direcionados a capacidade de tragio,
mas nio ficam muito para trds no quesi-
to velocidade, atingindo 105 km/h total-
mente carregados.

A linha de caminhdes leves da Vo-
lkswagen, que liderou as vendas ao ata-
cado em 2001, atendem as caracterfsti-
cas de entrega fracionada nos grandes
centros urbanos. Os caminhdes 8.120
(capacidade para 8 toneladas e motor

camentos de curta e
média distincia.
Sdo as preferidas
pelos produtores de
hortifrutigranjeiros,
para os quais o
transporte porta-a-
porta € essencial.
Tecnicamente,
os motores de alta

Ford subdividiu a linha Cargo para ampliar oferta de capacidade de carga
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MWM de 120 cavalos) e 8.150 (capaci-
dade para 8 toneladas e motor MWM
de 150 cavalos) fazem parte dos 17 mo-
delos langados pela montadora em 2000.
Conforme o gerente nacional de vendas
da Volkswagen Caminhées e Onibus, Ri-
cardo Alouche, os veiculos da categoria
leve caracterizam-se por serem 4geis,
compactos e pelo baixo custo de manu-
tencdo. Ambos os modelos atingem ve-
locidade entre 95 e 105 km/h em PBT,
desempenho adequado para entregas fra-
cionadas e ripidas.

De fabrica, sdo oferecidas trés con-
figuracgdes de entre-eixos, que variam en-
tre 2,850, 3,30, 3,800 e 4,100 mm. Mas
a Volks aproveita a sua condicao de gran-

de fabricante para abusar na prestacio
de servicos. Pelo servico Tailor Made,
o cliente pode escolher cor, acabamen-
tos, relacdo de diferencial, marcas e
modelos de pneu diferentes dos ofereci-
dos pela fdbrica, entre outros opcionais.
Ao todo, sdo mais de 300 configuracdes
com entrega garantida em 40 dias. Alou-
che destaca as vantagens de ndo preci-
sar fazer nenhuma transformacio fora da
fabrica: economia de tempo, qualidade
do servico e melhor relagao custo/bene-
ficio.

A Volkswagen ainda € lider na cate-
goria de médios, a preferida pelos ata-
cadistas e donos de granja para entregas
no meio urbano, por terem capacidade

Divulgacio
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de carga volumétrica superior & dos le-
ves. Nesse caso, sdo oferecidos os mo-
delos 13.180 (capacidade de carga para
13 toneladas brutas e motor MWM de
180 hp) e 13.190 (capacidade de carga
de 13 toneladas e motor cummins de 190
hp). !

A preocupacgdo com o meio ambien-
te € uma tonica importante entre outros
fabricantes. O modelo F-350 da Ford
possui um motor Cummins de quatro ci-
lindros que atende as normas da Euro 2
para baixa emissdao de poluentes. Mas
ndo foi apenas isso que determinou o pri-
meiro lugar da montadora norte-ameri-
cana no ranking da Anfavea na catego-
ria de leves. Conforme o supervisor de
marketing de caminhdes da Ford, Sa-
trauss Rossi, esse caminhdo responde
muito bem a necessidade de deslocamen-
to rdpido, ocupando pouco espaco.

O F-350 nao tem uma utilizacdo es-
pecifica: € versatil por natureza. Confor-
me Rossi, € utilizado tanto por produto-
res de hortifrutigranjeiros quanto por
concessiondrias de energia elétrica. Ge-
ralmente ele é equipado com um bati de
aluminio que propicia essa versatilida-
de de carga. Tem capacidade de Peso
Bruto Total de 4,5 toneladas e carrega
uma carga liquida de 2.110 quilos. O ca-
minhio é considerado semi off-road, pois
tem uma tracdo 4X4 que consegue tran-
sitar em terrenos irregulares e estradas
de chdo com terra fofa. O modelo ainda
€ dotado de dispositivo auto-blocante —
que supera mais facilmente os atoleiros
— e de freios ABS nas rodas traseiras.

Semipesados — A segunda catego-
ria em vendas no ano passado, confor-
me o ranking da Anfavea, € a de semi-
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pesados, com 15.356 veiculos colocados
no atacado. O mercado brasileiro ainda
ndo evoluiu a ponto de projetar cami-
nhoes especializados para executar ta-
refas especificas, a exemplo dos Esta-
dos Unidos, mas alguns acabam ganhan-
do a preferéncia da clientela por suas ca-
racteristicas. E o caso das linhas 1620
(a mais vendida em 2001) e 1622 da
Mercedes-Benz, que se encaixam nessa
faixa de peso. Conforme o gerente regi-
onal de vendas para o Rio Grande do
Sul, Sérgio Triska, no uso agricola é o
caminhao ideal para trabalhar lado a lado
com as colheitadeiras, tirando a produ-
¢do da lavoura para levé-la até o galpao
ou silo mais préximo. Esse modelo car-
rega até 16 toneladas brutas. A linha
1622, um aperfeicoamento do 1620, com
motor OM 924 de quatro cilindros, lan-
cada no ano passado, acusou uma eco-
nomia muito significativa para cami-
nhdes desse segmento. “Em testes de
campo chegou a fazer 4,2 quildmetros
por litro”, garante Triska.

A exemplo da Agrale, que subdivi-
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diu os modelos em capacidades de car-
ga pouco distintas, a Ford também fez o
mesmo em sua linha de semipesados. O
modelo Cargo apresenta as versdes
1417 e 1421 — ambas com 14.000 PBT
—e 1617, 1622, 1630, na faixa de 16.000
PBT. O objetivo de tal estratégia € a re-
ducdo de custos na fabricagdo, com com-
ponentes menos ou mais resistentes, o
que resulta em diferenga no prego final
do produto. Ao mesmo tempo, isso mul-
tiplica as opgdes ao cliente. Os semipe-
sados da Ford ainda sao representados
pelo F-12000 e F-14000.

Pesados — Todas as tecnologias de-
senvolvidas pelas concessiondrias sao ori-
ginadas por problemas reais enfrentados
no dia-a-dia das estradas. Para a catego-
ria dos pesados, terceira de maior proje-
¢do no ranking da Anfavea, o verdadeiro
pesadelo € a superac@ao do sobrepeso.
Como o servigo de pesagem € artigo de
luxo nas rodovias federais e estaduais, é
comum ver caminhdes com capacidade
de carga para 45 toneladas brutas transi-
tarem com o mesmo peso de forma liqui-
: da, descontando a
composicio de ca-
valo mecénico e
carreta.

Nio ¢é preciso
Ser um expert para
mensurar os estra-
gos causados as
estradas. Confor-
me dados da Inter-
nacional Cami-
nhoes do Brasil,
uma sobrecarga de
10% produz um
desgaste de 60%
na via. Para os ca-
minhdes e carretas
0s danos nio sdo
muito diferentes.
Estradas esburaca-
das prejudicam
tanto a parte meca-
nica dos cami-
nhdes quanto a in-
tegridade das car-
retas, daf as perdas
ocasionadas no
transporte. “E pre-
ciso ter o veiculo
superdimensiona-
do em termos de
durabilidade de
suspensiao”, asse-
gura Triska, da

Divilgagao

DamlerCrysler do Brasil. E possivel con-
tornar isso de algumas formas. Uma de-
las € a conscientizacdo dos frotistas.
Outra maneira s3o as carretas com ca-
pacidade de carga superior, ao que 0 mer-
cado ja deu uma resposta. Alids, duas.

As carretas bitrem (suporta 57 tone-
ladas brutas e 37 liquidas) e rodotrem
(74 toneladas brutas e 50 liquidas) ja sdo
bastante comuns em rodovias de escoa-
mento de graos. “Essas carretas exigem
cavalos mecinicos com motores, trans-
missOes e eixos mais resistentes”, expli-
ca Evandro Fullin, gerente de produto
da International Caminhdes do Brasil.

Para tracionar uma carga de 50 tone-
ladas liquidas, os motores ganharam po-
téncia. Ha trés anos, os caminhdes sai-
am de fabrica com motores de 360 a 380
hp. Hoje, tém poténcia de 400, 420, 450
e até mesmo 480 hp. “A Scania tem uma
ampla gama de modelos, com caracte-
risticas técnicas voltadas para aplicacdes
técnicas distintas. Por isso, temos potén-
cias de motores que variam de 220 a 480
hp, eletrénicos e mecdnicos”, diz o di-
retor de vendas de caminhdes da em-
presa, Silvio Munhoz. Néo € por menos
que a famosa carreta de trés eixos estd
sendo deixada de lado. Também novas
configuracdes de trens-de-forga surgi-
ram. As versdes de tracio mais comuns
encontradas no mercado sdo a 4X2, 6X4
e até a 8X4, para aplicagio em minera-
cdo.

Desempenho — Em termos econd-
micos, o ganho em favor dessas compo-
sicdes imensas é indiscutivel. “Aumen-
ta a eficiéncia e diminui o custo por to-
nelada transportada”, assegura Fullin, da
International. Por isso mesmo é que
empresas de transporte ja utilizam o bi-
trem como base de célculo para cotar 0s
fretes. Para essa composigiio, o tipo de
configuragdo recomendada para o trans-
porte de graos ¢ um caminhio 6X4, com
dois eixos de tracdo traseiros. Este equi-
pamento oferece indices menores de tra-
¢do e desgaste de pneus, além de maior
estabilidade direcional.

A International — que também atua
nas faixas de caminhdes médios e semi-
pesados — foi a primeira a langar o vei-
culo trator pesado no Pais, a linha 9.800,
em maio de 2000. Outra inovacao da
empresa no mercado nacional foi a sus-
pensdo a ar. Essa tecnologia, substituta
do feixe de mola, equipa a versdo 6X4 e
garante maior estabilidade e protecdo a
carga. A suspensao pneumdtica influen-
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cia positivamente na questiio das perdas
dos graos pois, mais macia, proporcio-
na maior durabilidade a carroceria e in-
tegridade a carga.

A Scania Brasil, que lidera na cate-
goria de pesados, também deu sua con-
tribui¢c@o para contornar o problema das
perdas. “Com a parceria de empresas
fabricantes de implementos rodovidrios
foi possivel desenvolver, por exemplo,
o bitrem silo, que agiliza o descarrega-
mento com um minimo de perda de
graos”, conta Munhoz.

Com o langamento dos modelos 1944
S 4X2 e 6X2 e a nova versdo do 1938 S
com a tracio 6X2 de fabrica, a Merce-
des-Benz amplia a oferta de veiculos pe-
sados de cabina avancada, ideais para lon-
ga distéincia e indicados para o transporte
de grandes volumes. O 1944 S proporci-
ona arrancadas mais rapidas, gragas ao
motor eletrénico OM 457 LS turbocoo-
ler com poténcia de 435 cavalos e torque
de 204 mkgf (2000 Nm), maior capaci-
dade para superar aclives acentuados e
manter velocidades médias elevadas,
agregando valor ao transporte. O modelo
proporciona uma velocidade maxima de
120 km/h e capacidade de subida de 43%,
tracionando 45 toneladas.

O torque elevado do 1944 S, quando
equipado com o terceiro eixo, assegura
as composigdes biarticuladas a manuten-
¢ao das altas velocidades médias exigi-

das pelo transpor-
te de longas dis-
tancias. Porisso, o
novo 1944 S aten-
de com folga de
poténcia a compo-
sicdo bitrem de 57
toneladas.
Comodidade

— Para os moto-
ristas que viajam
atravessando o
Brasil, o item con-
forto € artigo de
primeira necessi-
dade. As empresas
tém ciéncia dessa
demanda e ndo param de criar inovagdes,
nem mesmo quando uma alteragfo € ne-
cessdria para atender a funcionalidade do
veiculo. O caminhdo 1938 S Mercedes-
Benz 6X2 ¢ um exemplo.

A cabina foi desenvolvida para
atender as necessidades de operagio
em terminais com limitagdes de altu-
ra, principalmente os de grios e pro-
dutos petroquimicos. Ela melhora a
manobrabilidade, otimiza a capacida-
de volumétrica de carga e facilita o
acesso aos itens de manutencio. E 430
mm mais baixa que a versdo completa
e dispensa alguns itens opcionais, o
que contribui para tornar o prego do
veiculo mais competitivo.

Esse acaba-
mento, no entan-
to, ndo dispensa o
nivel de conforto
dos ocupantes,
garantindo, com
ventilacdo forca-
da, ar quente com
saidas direciona-
das e vidros e re-
trovisores elétri-
cos no lado direi-
to. Outras facili-

dades foram man-
tidas para assegu-
rar o bem-estar do
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:‘ usudrio nos itens
‘ ergonomia, con-
forto e seguranca,
como a coluna de
direcdo reguldvel
em altura e incli-
nacdo. A suspen-
sao a ar do assen-
: to do motorista e
suas diversas pos-
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sibilidades de regulagem, o baixo ni-
vel de ruido interno e o leito espaco-
so sdo alguns dos outros beneficios
mantidos.

A Volkswagen também marca
presenga entre os pesados. Jd estd co-
mercializando caminhoes que saem
da fibrica de Resende/RJ com ter-
ceiro eixo instalado. As primeiras 53
unidades foram vendidas em feverei-
ro € 0 objetivo é chegar a produgio
de 150 caminhdes por més. A nova
linha — com 23 toneladas de peso
bruto total — tem financiamento fa-
cilitado e oferece redugio no tempo
de instalagdo de equipamentos. Além
desse novo modelo, caminhdes com
17 toneladas continuam a ser ofere-
cidos na versdo Transformer, pronta
para receber o terceiro eixo de pre-
feréncia do consumidor, ou ainda na
opcdo 4X2.

Composta pelos modelos VW
23.210, VW 23.220 e VW 23.310 Ti-
tan, que ganharam o logotipo 6X2
na cabine, a nova linha transporta
entre 500 ¢ 700 kg a mais do que
seus concorrentes diretos. Os produ-
tos tém um sistema de suspensdo do
terceiro eixo que suporta a monta-
gem de carroceria tanque, e quadro
de chassi com longarinas reforcadas
nos modelos 6X4, apto a receber
carrocerias abertas ou furgdes de 7,5
m de comprimento. O sistema de
freios foi redimensionado para as no-
vas aplicagdes. O caminhdo VW
23.210 ainda tem as op¢des de mo-
torizacdo Cummins ou MWM. “Es-
ses caminhdes ndo sdo apenas tru-
cados. Trata-se de uma nova familia
de produtos Volkswagen, com a qua-
lidade da marca e mais robustez. W




O avanco da pesquisa e

profissionalizacdo dos

produtores garante a

orizicultura um status de

atividade permanente,

produtiva e,

principalmente, opcdo

para a rotagdo com soja

e pastagens

Luciana Radicione

gias e o potencial do Centro-Oeste

foram fundamentais para o avanco
da lavoura de arroz de terras altas na
regido. Se no passado chegou a ocupar
4,5 milhdes de hectares (por se tratar
de uma Gtima alternativa para a abertu-
ra de dreas no cerrado, em funcdo de
sua rusticidade e adaptagdo a solos 4ci-
dos), hoje o cereal que estd sendo culti-
vado em dois milhdes de hectares cons-
titui uma importante fonte de renda para
o produtor e é responsdvel por uma fa-
tia siginificativa da produgio de graos
na regido e altamente representativa na
economia dos municipios.

Embora o arroz de terras altas ainda
seja muito utilizado para desbravar no-
vas dreas, sabe-se que muitos agricul-
tores estdo se profissionalizando no ce-
real, tornando-o uma atividade perma-
nente e rentdvel no verdo. A expansio
da orizicultura de sequeiro estimulou
também a inddstria. No Mato Grosso,
por exemplo, 60% do arroz produzido
€ industrializado no Estado. O restante
¢ absorvido nos mercados de Goids,
Minas Gerais, Sio Paulo e Regido Nor-
deste.

A contribuigcdo das institui¢cdes de

I ncentivos fiscais, novas tecnolo-
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pesquisa deu a sustentac@o necessdria.
Se ha 15 anos os produtores s6 podiam
escolher entre duas variedades, as IACs
25 e 27, hoje ndo faltam op¢des na hora
de escolher a que melhor se adapta as
necessidades de cada produtor e pro-
priedade rural. No final de década de
80, a parceria da Embrapa com outros
6rgdos de pesquisa resultou em um sal-
to tecnolégico que vem garantindo qua-
lidade ao grdo produzido em terras al-
tas. Oito variedades desenvolvidas pela
Embrapa Arroz e Feijdo estdo fazendo
a diferenca nas culturas localizadas
principalmente nos Estados do Mato
Grosso, Goias, Rondo6nia, Pard, Mara-
nhdo, Piaui e Tocantins.

De acordo com o pesquisador da

drea de melhoramento da Embrapa Ar- |

roz e Feijdo, Orlando Peixoto de Mo-
rais, a variedade Talento é a mais nova
tecnologia desenvolvida pela instituig@o
e veio para substituir a variedade Pri-
mavera. Nos testes, ela apresentou uma
produtividade de 4 a 4,5 mil quilos por
hectare, e pode alcancar um rendimen-
to semelhante as variedades tipicas do
arroz irrigado, em torno de 6 mil qui-
los/ha. “Na drea de sementes, a Talen-
to, que estd no seu primeiro ano comer-
cial, teve produtividade de 120 sacos
por hectare”, informa Morais. Confor-
me o pesquisador, a qualidade do grio
Agulhinha é tdo boa quanto a obtida
com a variedade Primavera. “Além da
alta produtividade, o novo material, de
porte mais baixo, é muito resistente ao
acamamento e pode ser plantada tam-
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T See

CUSTO PRODUCAO CENTRO-OESTE

Item Valor (R$ / ha)
Gradagem aradoura ......ccccccceeeceeeeeeeenes 8,5
Gradagem niveladora.........cccceveeerineenees 8,5
Rlanlion . .o i e e e e 15,9
Semontes s i S N 48,75
Fetilizantes) 0oy LR 240
BefensiVos). .t sl ni i i 159,08
Colheitar. sl Auei b 5o 0 Xy 24,78
LG O R O 650 &
@Utrass e ne e e L 6,32

“Assisténcia técnica e tratamento de sementes
Fonte: Anais do 7° Encontro Gatcho da Qualidade do Arroz

bém em terras baixas e na virzea, em
locais onde a irrigagdo € deficiente”,
afirma. As variedades de terras altas t€ém
bom desempenho em solos argilosos e
profundos, com grande capacidade de
retencdo de dgua.

Os maiores avancos da pesquisa, no
entanto, estdo ligados a drea da genéti-
ca, com a publicagdo de novas recomen-
dagdes para as etapas de manejo, como
adubacio, espacamento e densidade.
“As orientagdes sdo de dominio piibli-
Co e estdo em conformidade com as
novas variedades”, diz. A reducdo da
drea plantada com arroz, na opinido de
Morais, se deve a crescente especiali-
zacdo do produtor. “Hoje um grande
numero de agricultores se dedica a la-
voura arrozeira, alcangando médias de
produtividade de 3 mil a 4 mil quilos
por hectare”.

A profissionalizagio ¢ evidente ao
serem comparados os indices de produ-
tividade de um passado nio muito dis-
tante, quando se retirava da terra apenas
I,S’mll quilos/ha. A agricultura familiar
esta tendo um papel decisivo neste pro-
cesso de profissionalizagdo, j4 que cer-
ca de 60% do arroz de terras altas colhi-
do no Brasil ¢ cultivado em pequenas
{JI'OPHEdajdes. “Embora seja ainda a me-
uf:g; ?(}))rf;tiocg;alrsa.a abertura de dreas, hd
oo clentizacio entre os pro-

o, -
ma o pesg\uisador da Egbrz?;?s ol

Exceléncia — £ o Mato Grosso
que a cultura se destaca. O Estado. se-
gundq maior produtor de arroz do };afs,
€ O primeiro no cultivo em terras altas.
O produgio neste ano chegou a 1,2 mi-
Ihdo de toneladas cultivadas em uma

area de 400 mil hectares. No Estado,
130 dos 139 municipios sio produto-
res de arroz. A area média da lavoura
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Morais, da Embrapa: novas variedades de
terras altas apresentam grande produtividade
e sdo muito resistentes ao acamamento

varia de 500 a 800 hectares.

Wilson Pozzobon, presidente da
Associagio dos Produtores de Arroz do
Mato Grosso (APA), reconhece o mé-
rito da pesquisa como responsavel pelo
avanco da orizicultura no Estado. Se-
gundo ele, o grio longo fino é de exce-

. —

|
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CUSTO RIO GRANDE DO-SUL

Item Valor (R$ / ha)
Mao-de-obra fixa ............cccveeene..... 176,56
Manut. Maquinas ...........ccceeeeeeeee.. 146,47
Defensivos, ... 8 LI TR 130,88
G oMb/ U A I, 109,13
SR R oot oinaccmo 102,92
P ECER) amomrmeonecomscaoccicas oo 96,28
Secagem e armaz ..............cccoeeeneee.. 83,65
AdMINIStragan .......cccvevveveevieeeniieenns 82,38

Fretes ............5.
Desp ¢/ veic. ...
Total

Fonte: Anais do 7° Encontro Gadcho da Qualidade do Arroz

lente qualidade e nio perde em nada
para o arroz produzido no Sul do Bra-
sil. Porém, a falta de estrutura adequa-
da de secagem e armazenagem baixam
o padriio de qualidade do grao. “Ao con-
trario do Sul, onde predominam coo-
perativas, aqui o produto colhido vai
direto para os armazéns gerais”, conta.
O resultado muitas vezes € o compro-
metimento da qualidade e a desvalori-
zagdo. Um grdo Primavera com 58% in-
teiro, por exemplo, que seria comerci-
alizado aR$ 18 a saca, acaba sendo ven-
dido por RS 15 com 45% inteiro.
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Variedades como BRS Bonanga estdao sendo culfivadas em nivel experimental na regido de Santa Maria

De acordo com Pozzobon, o volu-
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no Rio Grande do Sul

me de producio registrado na atual sa-
fra agora estd adequada a estrutura de
armazenagem e secagem disponivel no
Estado. “Na safra 1999/2000 chegamos
a produzir 1,9 milhdo de toneladas, mas
toda essa producfio resultou em prejui-
z0s, jd que a superoferta derrubou os
precos”, informa.

Mapeamento — Um trabalho de-
senvolvido pelo Centro de Estudos
Avancados em Economia Aplicada
(Cepea) da Escola Superior de
Agricultura Luiz de Queiroz
(Esalg/USP), em parceria com a
Embrapa e o Centre de Coopérati-
on Internacionale em Rechearche
Agronomique Pour de Devolopp-
ment (Cirad) da Franca, pretende
tracar um mapa inédito do cultivo
do arroz de terras altas no Brasil,
obtendo um quadro abrangente da
modalidade. Atualmente, apenas os
dados da cultura irrigada estdo dis-
poniveis. Em abril foi iniciada a co-
leta de informag¢des no Mato Gros-
so. Goids, Rond6nia, Pard também
serdo incluidos no levantamento do

Cereal ganha
espaco em solo
gaucho

Rio Grande do Sul, apesar de ser o

berg¢o do arroz irrigado no Brasil,
estd abrindo espaco para a produgdo do
arroz de terras altas — conhecido como
'arroz de sequeiro’, em regiées onde a ir-
rigacdo ndo € vidvel tecnicamente. Pro-
ximo aos tradicionais campos cobertos
com arroz irrigado, produtores da regido
de Santa Maria estdo apostando tudo na
lavoura de sequeiro. O estimulo nasceu
a partir do teste de materiais produzidos
pela Embrapa Arroz e Feijdo. As varie-
dades BRS Talento, BRS Bonanga e BRS
Canastra estdo sendo cultivados hd cer-
ca de quatro anos na regido, em nivel ex-
perimental.

De acordo com Airton Lange, gerente
do Escritorio de Negécios Passo Fundo/
Embrapa Transferéncia de Tecnologia, a
produtividade média do arroz de terras al-
tas no Estado varia entre 3 e 3.500 quilos/
ha. “Essas variedades sé podem ser plan-
tadas em dreas onde ndo hd irrigagéo, mas
cujo solo apresenta boa umidade”, expli-
ca. Por exigir o mesmo manejo, a cultura
vem ganhando cada vez mais adeptos li-
gados a Cooperativa Agricola Mista Nova
Palma (Camnpal), do municipio de Dona
Francisca.

Estima-se que, dos 16 mil hectares dos
cooperados da Camnpal, cerca de mil
hectares foram semeados com variedades
terras altas na iiltima safra. “Trata-se de
mais wma op¢do para viabilizar a drea
no verdo para os produtores que nédo tém
como investir no arroz irrigado”, infor-
ma Lange, descartando qualquer possi-
bilidade de concorréncia com o cereal
irrigado. A producao, por enquanto, estd
restrito a agricultura familiar, na qual
predominam pequenas dreas de 15 a 20
hectares.

A Emater/RS e o Instituto Riogran-
dense do Arroz (Irga) também estéo de-
senvolvendo um programa de estimulo ao
plantio do arroz de terras altas. A partir
do Programa Troca-Troca de Sementes de
arroz, foram distribuidos seis mil quilos
do insumo para 400 produtores de 100
municipios. Pela iniciativa, os agricul-
tores familiares recebem até 20 quilos de
sementes, sendo que para cada quilo re-
tirado o produtor deve devolver outros
cinco.

A produgado de arroz em vdrzea, que
ocupa 40% da drea total da cultura no
Pais — cerca de 3,5 milhées de hectares,
contribui com 60% da producdo nacio-

nal de 11,4 milhdes de toneladas. Nesse
ecossistema predomina o cultivo com ir-
rigagdo controlada sobre um milhdo de
hectares no Rio Grande do Sul e Santa
Catarina. No Sul, o arroz é manejado sob
alto nivel tecnologico com rendimento
médio em torno de 3,5 toneladas por hec-
tare nos iiltimos anos.

Neste ano, apesar das perdas ocor-
ridas em algumas regidges devido as
chuvas, a produgdo fechard em 5,3 mi-
lhdes de toneladas em uma drea de 940
mil hectares cultivados, conforme pre-
visdo do Irga. O rendimento, que na
safra 2001/2002 foi de 5.625 quilos/
ha serd de 5.762 quilos/ha. A tecnolo-
gia empregada na orizicultura garante
a atividade a condig¢do de base econo-
mica da agricultura, responsdvel por
30% da safra de graos no Rio Grande
do Sul.

Conquistada a exceléncia, os
arrozeiros gaiichos agora querem
agregar valor ao produto para
conquistar melhores pregos. Entidades
representativas do setor querem alterar
o regulamento técnico de classificacdo
do arroz recentemente revisado. Um
documento jd foi enviado a Divisdo de
Classificagdo e Produtos Vegetais do
Ministério da Agricultura. A idéia é
criar uma identidade que diferencie o
cereal gaiicho do produzide no Centro-
Oeste e no Mercosul. A cadeia arrozeira
quer a certificagdo de origem ¢ a
tipificagdo na embalagem.
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REGIAO

mosira sua forca

A polémica inicial que marcou a

pré-realizacdo do evento ndo comprometeu

em nada os resultados.

Muito pelo contrdrio, a mostra agradou

e deve se repetir no proximo ano

Justina Fiori / Paulo Mello

Agrishow Cerrado, versio re-
gional da maior feira de tecno-
logia agricola do Brasil, conse-
guiu movimentar R$ 400 milhdes em
quatro dias. Realizada pela Associagio
Brasileira de Industria de Maquinas e
Equipamentos (Abimaq) em Rondoné-
polis/MT, de 3 a 6 de abril, os nimeros
ndo impressionaram os organizadores do
evento e, muito menos, os produtores da
regido, a quem sio atribuidas 40% de
todas as compras realizadas na tradicio-
nal Agrishow de Ribeirdio Preto/SP, que
no ano passado faturou R$ 1 bilhio.
Dados da Associacdo Nacional dos
Fabricantes de Veiculos Automotores
(Anfavea) revelam que o0 Mato Grosso é
0 campedo da compra de maquinas agri-
colas. No ano passado, das 4.254 unida-
des vendidas no Centro-Oeste, 1.876
foram para o Estado. Esta é a primeira
VE€Z que a feira é realizada fora do Esta-
do de Sio Paulo €, portanto, a escolha
de Rondonépolis tem suas razoes.
Localizada no Sul do Mato Grosso,
a cidade congrega 18 municipios que,
Juntos, respondem por 30% de toda a
producao agricola do Estado — 9,3 mj-
IhGes de toneladas de £raos na safra pas-
sada, resultado da unizo de tecnologia,
gestao empresarial da atividade no cam..
po, clima favoravel e terras produtivas.
Em algumas fazendas da regido, regis-
tra-se uma produtividade que, no caso

' da soja, chega a 3.130 quilos por hecta-

46 - MAIO 2002

re. Com boa infra-estrutura e localizada

no entroncamento de duas rodovias que
ligam o Estado ao Sudeste e Sul do Pais,
a cidade abriga grandes e reconhecidos
produtores de grios do Cerrado.

Durante os quatro dias, pelo menos
20 mil pessoas passaram pelo Parque de
Exposi¢des Wilmar Peres de Farias para
conhecer os langamentos em maquinas
e implementos agricolas, agroquimicos
e servigos ligados ao agronegdcio. Cen-
to de vinte empresas participaram do
evento, que serviu de palco a 50 langa-
mentos para a agricultura e pecuaria.

Uma das sensacdes foi a colheitadei-
rade soja STS 9750, da John Deere, con-
siderada a maior do mundo e que agora
passa a ser produzida na fébrica da em-
presa, localizada em Horizontina/RS.
preco — R$ 415 mil — ndo assustou 0S
produtores. Um deles, Eloi Marchett, que
trabalha com soja e algoddo na reglao
de Rondonépolis, comprou 0ito delas,
além de 19 colheitadeiras 1550, 17 tra-
tores, dois pulverizadores e nove plan-
tadeiras. Um negdcio miliondrio, dizem
os diretores da John Deere, sem revela-
rem os valores. O comprador, que faz
questao de n@o aparecer, também guar-
dou segredo. Ele garante que em ¢inco
ou sete anos deve ter o retorno de todo 0
investimento na compra do pacote de
méquinas. Eloi e o irmdo, Sérgio, estdo
na regido hd 20 anos, vindos de Caxias
do Sul/RS, e produzem uma média de
55 sacos de soja por hectare.

Em outro estande, da Rondomag, re-

vendedora da marca Massey Ferguson,
os vendedores comemoravam a venda de
17 colheitadeiras para um unico cliente,
além de 40 tratores para outro. No final
da feira, a empresa havia comercializa-
do 110 tratores e 20 colheitadeiras, algo
em torno de R$ 13 milhdes.

A maioria das compras de maquinas
e equipamentos foi viabilizada através
de financiamento do Fundo do Centro-
Qeste (FCO), que acolheu, via Banco do
Brasil, R$ 100 milhdes em pedidos. Des-
se total, 70% foram destinados & com-
pra de mdquinas e equipamentos, 10% a
projetos de correcdo do uso do solo, 10%
4 construcdo de armazéns e o restante
aos mais diversos projetos.

Disponivel no Moderfrota, o finan-
ciamento do Finame/BNDES, receb_eu
apenas R$ 10 milhges em propostas, In-
cluindo as duas institui¢des bancarias
presentes & Agrishow — Banco do Brasil
e Bradesco. Esta dltima recebeu 52~5 pro-
postas, num total de R$ 77 milhdes dp
recursos. Noventa por cento dos pedi-
dos de crédito foram feitos por produto-
res de Mato Grosso. Os outros 10% fo-
ram de Goids, Mato Grosso do Sul, Pa-
rand, Minas Gerais, Distrito Federal, Rio
Grande do Sul e Sdo Paulo. )

A preferéncia pelo FCO, em detri-
mento do Moderfrota, ja era prevista ten-
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do em vista os juros diferenciados con-
forme o porte do produtor e os prazos
maiores de amortizagdo. No caso do
Fundo, eles variam de 6% para os mini-
produtores a 10,75% para os grandes,

além de um bénus de
adimpléncia de 15%
sobre a taxa de juros.
No caso do Moder-
frota, os juros sdo de
8,75% ao ano para
produtores com ren-
da até R$ 250 mil e
de 10,75% para os
que tém renda acima
disso. Outra parte
dos negdcios foi fei-
ta através dos bancos
das préprias fabri-
cas, como o CNH, da
Case e News Ho-
lland, ou da Agricre-
dit do Brasil, no caso
da Massey Ferguson.
Outros 15% foram
realizados através de
financiamento pro-
prio.

O volume de ne-
gécios de R$ 400 mi-
lhdes levou os orga-
nizadores da Agri-
show Cerrado a con-
firmar a realizacio do evento no ano que
vem novamente em Rondondpolis. A
tinica mudanga deve estar na data. O co-
ordenador geral do evento, Romio Via-
na, diz que a diferenca deve ser pequena

porque a intenc@o € manté-lo em pleno
periodo de safra, quando o produtor ru-
ral estd mais capitalizado. O ajuste deve
dar-se em funcio de outras trés feiras: o
Show Rural Coopavel (em Cascavel/
PR), a Expodireto (Nao-Me-Toque/RS)
e a Agrishow de Ribeirdo Preto/SP, to-
das realizadas no mesmo periodo.

Tecnologia — Confirmando sua tra-
di¢do de feira de tecnologia agricola, a
Agrishow foi escolhida para os lanca-
mentos de 50 novos produtos, como a
colheitadeira STS 9750, da John Deere,
o Uniport 2000, da Jacto, com barras que
sobem e descem automaticamente, € o
Rogator, um pulverizador importado dos
Estados Unidos, com tanque de 4.500
litros (o maior ja existente) e fabricado
pela Ag-Chem, uma empresa do grupo
AGCO/Massey Ferguson. No setor de
equipamentos, a Stara mostrou uma car-
reta construida em polietileno para o tra-
tamento de sementes na hora do plantio
e uma plataforma de colheita de milho
que atende a tendéncia de reduc¢do no
espagamento das cultivares. Outro lan-
camento, desta vez da Semeato, € o ro-
dado autocompensador de desniveis,
equipamento simples e eficiente: quan-
do acoplado a uma plantadeira, ele ga-
rante mais precisao no momento do plan-
tio, evitando os problemas causados pelo
desnivel do terreno.
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A GSI/Agromarau mostrou um sis-
tema de secagem e conservacdo de grios
que utiliza, como fonte de calor, o gis
GLP ou natural, dispensando o uso de
linha para o aquecimento e posterior se-
cagem dos grios. Trata-se de uma seca-
dora ecologicamente correta porque nio
produz nenhuma poluicio e ainda con-
tribui para a preservagio de nossas flo-
restas.

Mas nem s6 de tecnologia de ponta
vive a Agrishow. O engenheiro mecini-
co Leonel Frias Junior, da empresa Me-
cmagq, de Piracicaba/SP, aproveitou o
evento para langar, em nivel nacional,
seu "pulverizador de quatro patas". E isso
mesmo: quatro patas. Ele adaptou um
tanque de 90 litros as costas de um ca-
valo e garante que o pulverizador & ide-
al para as culturas do algodio e pasta-
gens. O preco — R$ 750,00 — nio inclui
0 animal. Produtores de Juina, no norte
de Mato Grosso, gostaram da idéia, que
resolve um dos problemas de quem tra-
bg]ha com pastagem: a topografia da re-
£130 ndo permite a entrada de pulveriza-
dores e a cigarrinha toma conta. Com o
"pulverizador de quatro patas”, o proble-
ma esta resolvido.

Cada um dos lancamentos de mdqui-
nas e implementos foi apresentado nos
estandes e nos 70 hectares destinados 2
demonstragdo pritica dos equipamen-
tos. E o “ver para crer”. Anexa ao Par-
que de Exposi¢des Wilmar Peres de Fa-
rias, a drea foi usada para demonstragio
de maquinas e implementos no preparo
do solo, aplicacdo de fertilizantes, pul-
verizagio de inseticidas e herbicidas e a
colheita.

~ Os 2 mil visitantes di4rios foram di-
vididos em grupos de 150 pessoas, que
percorriam as quatro estacoes e, além do
desempenho das maquinas, conheciam
também a cultivar de algoddo 1067/Em-
brapa_ (em fase de teste) e as cultivares
de soja nambu, caiabi, maritaca e arara
azul. Desenvolvidas pela Fundag@o Mato
erosso, estas ultimas apresentam resis-
téncia as principais pragas, como can-

cro, pustula bacteriana e mancha olho
de ra. A média de produtividade é de 63
a 65 sacos por hectare, com excecao da
arara azul, que supera as demais poden-
do chegar a 67 sacos/ha. No caso do al-
goddo, a cultivar escolhida é resistente 2
virose e apresenta média suscetibilida-
de a ramulose. O rendimento da fibra é
de 41% a 43% no momento do descaro-
camento. As sementes devem estar dis-

Em campo: dindmica de mdquinas e implementos agricolas despertou a atengao dos agricultores

poniveis no mer-
cado na préxima
safra.

Palestras —
A programacio
da Agrishow in-
cluiu ainda as pa-
lestras técnicas
sobre trés gran-
des temas: logis-
tica de escoa-
mento de grios,
politica agricolae
impacto das ino-
vagoes tecnoldgi-
cas na agricultu-
ra do Cerrado. O
primeiro deles
tem especial interesse para os produto-
res ja que o Mato Grosso, Estado cam-
pedo em producdo de soja e algoddo mas
que ainda enfrenta problemas para es-
coar a safra. As duas hidrovias (Para-
guai-Parand e Araguaia-Tocantins) es-
tdo quase paralisadas por a¢des judici-
ais e politicas de ambientalistas e orga-
nismos nao governamentais. A Ferro-
norte, cujos trilhos chegam a Rondo-
ndpolis no final de 2003, conseguiu es-
coar 30% da safra de 9,3 milhdes dp
toneladas de graos. A alternativa mais
utilizada continua sendo a rodovia, ape-
sar dos custos do frete. A maior parte
dos grios produzidos no Estado acaba
no porto de Paranagud, no Parand, de
onde partem para o mercado internaci-
onal. Assim, o transporte intermodal
continua sendo um sonho para o pro-
dutor mato-grossense.

Quando o assunto foi a politica agri-

Colheitadeira STS da J

eere foi um dos principais langamentos

cola, as discussoOes se centralizaram no
questionamento, junto a Organizagao
Mundial do Comércio, dos subsidios
agricolas dos Estados Unidos e Europa
e a postura a ser adotada pelo Brasil nas
discussdes para a formagdo da Area de
Livre Comércio das Américas (Alca). O
Pais estd entre os que tém a produgdo
cada vez menos dependente do governo
e mais do mercado internacional.

Assunto mais ameno foi a palestra
sobre o impacto das inovagdes tecnold-
gicas na agricultura do Cerrado, algo
bem intimo para os produtores dessa re-
gido, tanto que transformaram o sul do
Mato Grosso em uma das regides mais
produtivas gracas a adogdo de mecani-
zagdo, tecnologia e pesquisa na produ-
¢éo.

Regiao — A Agrishow Cerrado ndo
movimentou dinheiro apenas dentro do
Parque de Exposicdes Wilmar Peres de




Farias. Os organizadores acreditam que
a feira acrescentou, 4 economia regio-
nal, R$ 13 milhdes em hospedagens,
contratacdo de mao-de-obra, restauran-
tes, bares, boates e locacdo de veiculos.

No periodo, todos os hotéis, hospe-
darias e até motéis da regifio estavam
com lotacdo esgotada. Alguns foram
obrigados a providenciar camas ou col-
chdes extras. Para resolver a questdo,

criou-se inclusive uma comissio de hos-
pedagem alternativa, encarregada de alu-
gar quartos em casas de familias e apar-
tamentos desocupados, para abrigar os
visitantes da feira. No total, a cidade ofe-
rece 2.100 vagas de hospedagem, mas
foi preciso arrumar outros 800 de forma
alternativa. Alugar um carro em qualquer
uma das locadoras era tarefa impossivel,
apesar do volume adicional de veiculos

providenciado pelas empresas.

No caso dos restaurantes, a Agrishow
Cerrado mudou a rotina. Os proprietari-
os foram obrigados a contratar mais gar-
cons, cozinheiras e funciondrios para
atender a clientela. Pelos cdlculos dos
organizadores, a feira gerou 2 mil em-
pregos diretos e 3 mil indiretos. Nada
mal para uma cidade de 150 mil habi-
tantes. M
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PLATAFORMA DE COLHER MILHO

@ Plataforma universal, pode
ser acoplada em diversos
modelos de colhedora,
desde que use o kit especifico
de adaptacgao.

@ Piataforma leve, proxima do
embocador e com um
melhor &ngulo de colheita.

@ Acoplamento f4cil, rapido e
seguro na colhedora.

@ Fécil troca de espagamento
entre linhas.

A MELHOR TECNOLOGIA DE COLHER MILHO
IRMAOS THONNIGS LTDA.

BR 386 km 174 - Telefax: (054) 330-2300 - CEP 99500-000 - Carazinho - RS

HOME-PAGE: www.max.ind.br - E- mail: agricola@max.ind.br
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PASTAGENS

Potencial de utilizacéo do TREVO

Miguel Dall’Agnol e Daniel Portella Montardo — agrénomos da Faculdade de Agronomia da Universidade Federal do Rio Grande do Sul (UFRGS)

trevo vermelho € uma das mais

importantes leguminosas forra-

geiras, sendo cultivado em to-
das as regides de clima temperado do
mundo. Essa espécie € indicada para o
cultivo no Rio Grande do Sul por sua
boa produgio de forragem de alta qua-
lidade durante a estagdo fria do ano,
€poca em que 0s campos naturais, prin-
cipal recurso forrageiro utilizado na
produg@o pecudria estadual, apresen-
tam menor crescimento e reduzido va-
lor nutritivo. Em relacio i forma de
utilizagdo, o trevo vermelho é versi-
til, pois, em fungéo de seu porte ere-
to, presta-se muito bem tanto ao pas-
tejo direto quanto ao corte, fenacdo
e, mais recentemente, silagem. Por
exemplo, em alguns paises do mun-
do, como Nova Zelandia e Estados
Unidos, as produg¢des de leite e carne
obtidas em pastagens de trevo verme-
lho s@o geralmente maiores e econo-
micamente mais vidveis do que aque-
las obtidas com a utilizagio de gra-
mineas puras adubadas com nitrogé-
nio.

Por ser uma leguminosa capaz de
fixar até 200 quilos de nitrogénio por
hectare e apresentar uma boa compe-
titividade inicial e tolerdncia ao som-
F 53 - 3
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Pastagem de trevo vermelho consorciada com azey
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breamento, € especialmente recomen-
dada para composicdo de pastagens
consorciadas com outras espécies cul-
tivadas e para introdugd@o no campo
nativo, apresentando resultados mui-
to bons. Na formac¢do de pastagens
consorciadas, o trevo vermelho leva
vantagem em relacdo a outras legu-
minosas forrageiras, principalmente
no que se refere a quantidade e pre-
cocidade da produgdo de forragem.
Por outro lado, quando introduzido
em campo nativo, além de manter a
produgdo e qualidade da forragem
durante a estacdo fria do ano — evi-
tando perdas de peso no rebanho,
pode através de seu aporte gh? nitro-
génio apresentar efeitos positivos na
produgdo do préprio campo nativo du-
rante seu periodo preferencial de cres-
cimento. Sob essa forma de implan-
tacdo, nas regides mais frias do Rio
Grande do Sul tem sido constatado
que o trevo vermelho, sob manejo
adequado, tem contribuido muito bem
para a produgdo de forragem durante
a maior parte da estagdo fria, esten-
dendo sua produgdo até o inicxofd’o
verdo, mesmo na presenga de especi-
es nativas muito competitivas nessa
época do ano, como o capim caninha,

ém

Divulgagao

por exemplo.

Além dessas caracteristicas, o tre-
vo vermelho apresenta a vantagem de
ser uma espécie perene, ndo exigindo
semeadura anual, o que determina uma
melhor relagéo custo/beneficio da pas-
tagem. Entretanto, nesse aspecto os
cultivares utilizados no sul do Brasil
apresentam alguns problemas, néo per-
sistindo adequadamente ao verdo em
funcdo das altas temperaturas e da
ocorréncia de doencas. Essa deficién-
cia, ao menos em parte, decorre do fato
desses cultivares serem todos impor-
tados, principalmente do Uruguai e

Divulgacéo



Chile. Como néo foram desenvolvidos
aqui no Pais, mostram-se insuficiente-
mente adaptados as condi¢des ambi-
entais, limitando o potencial de utili-
zacdo desta espécie.

Consciente desse fato, o Departa-
mento de Plantas Forrageiras e Agro-
meteorologia da Faculdade de Agro-
nomia da Universidade Federal do Rio
Grande do Sul (UFRGS) esta inves-
tindo em um programa de melhora-
mento genético do trevo vermelho, vi-
sando a selecdo de plantas mais per-
sistentes e, conseqiientemente, ao de-
senvolvimento de popula¢des melhor
adaptadas as condi¢des ambientais do
Estado. O trabalho de avaliacio e se-
lecdo de plantas estd sendo conduzi-
do em dois locais contrastantes sob o
ponto de vista climdtico: Eldorado do
Sul, que representa as regides mais

Divulgagdo ;

quentes do Rio Grande do Sul, com
altas temperaturas e freqiientes peri-
odos de estiagem durante o verdo; e
Veranépolis, que representa as regi-
Oes mais frias do Estado, com tempe-
raturas mais amenas durante o verio,
constantes geadas e chuvas melhor
distribuidas ao longo do ano.

Com base nos resultados observa-
dos até o momento, o programa de
melhoramento genético de trevo ver-
melho da UFRGS j4 dispde de popu-
lacdes que apresentam um potencial
produtivo pelo menos similar ao dos
cultivares comercializados no merca-
do gatcho. Além disso, essas popula-
¢Oes mostram-se mais persistentes que
esses cultivares, o que permite afir-
mar que, num futuro préximo, serd
possivel a disponibilizacdo de culti-
vares mais adaptados as condicdes
edafo-climdticas do Estado, propici-
ando uma economia de divisas em
fun¢do da possibilidade de reducio da
importacdo de sementes.

Essa perspectiva € especialmente pro-
missora para as regides mais frias do Rio
Grande do Sul, como a Encosta Superi-
or do Nordeste, Campos de Cima da
Serra e parte do Planalto, bem como para
regides de Santa Catarina e Parand. Nes-
sas regides, o trevo vermelho apresenta
maior potencial de utiliza¢do, principal-
mente devido aos verdes com tempera-
turas mais amenas. Desse modo, estima-
se que as populagdes que tém sido sele-
cionadas para persisténcia expressem

melhor essa caracteristica nesses ambi-
entes, constituindo pastagens mais lon-
gevas e produtivas. Nesses ambientes,
as melhores populacdes selecionadas
pelo programa de melhoramento tém
produzido bem por, no minimo, dois
anos. A produc@o média de trevo ver-
melho dessas populacdes, quando culti-
vadas em consorcio com azevém, foi em
torno de 6.300 quilos de forragem seca
por hectare no primeiro ano e de 3.000
quilos no segundo, além da producio da
graminea.

Por outro lado, nas regides mais
quentes do Estado, como a Depressio
Central, apesar do ganho em persis-
téncia apresentado pelas populacoes
selecionadas, ndo espera-se a dispo-
nibilizacdo, a curto prazo, de cultiva-
res que persistam satisfatoriamente ao
verdo. Nesses ambientes, a alternati-
va mais vidvel para uma utilizagdo
mais intensa do trevo vermelho é in-
vestir em seu potencial de precocida-
de produtiva, aliado a uma boa pro-
dugdo de sementes, fazendo com que
a pastagem persista por ressemeadu-
ra natural. Assim, a selec@io de plan-
tas mais precoces em termos produti-
vos deverd levar ao desenvolvimento
de cultivares com alta produgdo de
matéria seca de boa qualidade que,
embora apresentando comportamen-
to de plantas anuais, poderdo ser ma-
nejados para a ressemeadura natural,
na qual o trevo vermelho apresenta
grande potencial. H

Ndo perca na edi¢do de junho

v'O RETRATO DO MILHO

da revista

NO BRASIL

O BRASIL AGRICOLA

www.agranja.com

v Um balanco completo da AGRISH&W 2002
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NOT/CIAS DA ARGENTINA '

Imposto sobre EXPORTA(OES diminui os ganhos

Continuam as
reacdes negativas
sobre a decisdo do
governo nacional
de duplicar a taxa
de retencdo as ex-
portacdes agrope- |
cudrias. As entida-
des ruralistas con-
sideram iminente a
aplicacdo de uma
série de medidas
de forca, entre as
quais uma paralisa-
¢do nacional dos
produtores, o que,
de concreto, afetaria o transporte de
graos até€ os portos, além do movimen-
to interno de carne bovina e leite.

Os problemas vém se acumulando
desde que a desvalorizacio do peso fez
crer que o desempenho do agronego-
cio argentino seria muito melhor este
ano, o que néo se confirmou. Tarifas a
exportacao de 20%; créditos fiscais ge-
rados pelo Imposto ao Valor Agrega-
do; demora de 120 dias no pagamento
de 10% da venda; dolarizacéo de divi-
das comerciais prévias e aplicacdo do
fator incerteza. Tudo isto explica o me-
nor prego que estd recebendo o produ-
tor por parte das firmas exportadoras.

Em meio a instabilidade do délar e as
marchas e contramarchas oficiais,
quem tem o poder na cadeia e deve
pagar, por exemplo, US$ 100, acaba
desembolsando somente US$ 95 e fica
com US$ 5 para cobrir qualquer risco
ante os intermindveis vaivéns da eco-
nomia.

Estima-se que com um nivel de re-
tencoes de 10%, os ganhos necessari-
os para cobrir os custos sdo inferiores
aos de 2001. Com a nova taxa, o pro-
dutor, quando menos, esti na mesma
situagdo do ano anterior, quando se
havia neutralizado as vantagens da des-
valorizacdo.

Trigo |

A nova safra segue envolta em mui-
tas incdgnitas. Ainda ndo foi resolvido
o conflito com os fornecedores de in-
sumos € com o sistema financeiro so-
bre o financiamento bancario. Alguns
analistas, a exemplo do que ocorre nos
Estados Unidos, aconselham incremen-
tar o plantio.

www.ogritoral.
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DIRETO A CUBA

A nacgio caribenha abrird seu
mercado a importacdao de batatas,
alho e cebola argentinos logo que
chegar a um acordo com o Servico
Nacional de Sanidade e Qualidade
Agroalimentar. O convénio foi fir-
mado durante uma reunido técnica
bilateral realizada em Buenos Aires,
na qual participaram profissionais do

Senasa e do Centro Nacional de Sani-
dade Vegetal de Cuba. O acordo am-
plia o espectro do mercado para a Ar-
gentina em matéria de exportacio de
hortalicas frescas. Durante 2001, a
Argentina exportou para Cuba 256 mil
toneladas de produtos vegetais e deri-
vados. Desse volume, 130 mil corres-
ponderam a soja, 8 mil a azeite de soja,
7 mil a azeite de girassol e 1,7 mil a
azeite comestivel.

L]
Soja

As chuvas voltaram a atrasar a co-
lheita. At€ o momento — meados de abril
— foram colhidos 15% da 4rea planta-
da, estimada em 11,7 milh&es de hecta-
res. A produtividade média estd em
2.810kg/ha, ainda que seja aguardada
uma queda na média de produtividade
pelo ingresso dos lotes afetados pela
seca de fevereiro. A estimativa final de
produgdo ficou em torno das 29,8 mi-
Ihdes de toneladas.

Novilho

O valor do animal em pé continua
aumentando em pesos. O quilo do no-
vilho vivo estd em torno de $ 1,30. Em
moeda nacional os valores foram du-
plicados na comparacio com dezembro
ultimo. Em délares, se registra uma bai-
xa de 40%, conseqiiéncia de que a di-
visa triplicou sua cotagdo nesse perio-
do.

Leite

Cada vez é mais complicado o pa-
norama do setor. Se estima um incre-
mento de custos da ordem de 70% como
conseqiiéncia da desvalorizacdo. Os
precos, que ja estavam bastante depri-
midos, apenas melhoraram um pouco,
subindo pouco mais de 30%. Se espe-
cula uma nova queda na producio.

PALAVRA de quem entende

O especialista norte-americano Alan Nation visitou diversos estabelecimentos
pecudrios argentinos. Em entrevista & Chacra, ponderou que as condiges naturais
da produgdo de carne bovina na Argentina devem ser mantidas a qualquer custo,
pois representam um diferenciacdo no mercado internacional. Nation falou sobre a
existéncia de estabelecimentos mistos na Argentina, e destacou que o virtual desapa-
recimento dos mesmos nos Estados Unidos pode representar um erro cometido pela
produgdo de seu pais. Finalmente, aconselhou os argentinos a valorizarem sua carne
e a prepara-la para brigar pelos estratos de maior prego nos mercados internacionais.

52 - MAIO 2002

K]
=
H

-




SEMENTES

onquistar uma carteira de 200

clientes em apenas trés safras

— tempo de vida da Agro-Sol
Sementes, de Campo Verde, sul do
Mato Grosso — em um estado onde a
concorréncia é extremamente acirrada,
pode ser considerado um feito. Ao re-
cente curriculo também soma-se o fato
da semente de soja da Agro-Sol, pelo
segundo ano consecutivo, ter sido con-
siderada uma das melhores do Brasil
pela Monsoy. O motivo da ascensao,
conforme o gerente de comercializagio
da empresa, Alonso Lima Corréa, é ex-
plicado pela qualidade do produto co-
mercializado. As parcerias com a Mon-
soy e Embrapa, fornecedoras do mate-
rial bdsico, tém um peso importante
nessa conquista de mercado, mas nio
sdo o tnico motivo.

Ao contririo da maioria das empre-
sas sementeiras do Mato Grosso, que
buscaram no negécio de sementes uma
diversificagdo a produc@o de grios, a
Agro-Sol ji nasceu totalmente focada.
“Nio € uma adequagio e sim uma im-
plantagio especifica para a producio de
sementes”, explica o proprietdrio Gui-
done Romeu Dallastra, gaticho da ci-
dade de Getiilio Vargas e produtor hd
30 anos. Este € outro fator que a distin-
guiu em tdo pouco tempo. A abertura
da Unidade de Beneficiamento de Se-
mentes (UBS) foi precedida por cinco
anos de planejamento e demandou in-
vestimentos de mais de R$ 5 milhdes.
O recurso foi destinado a sanidade e
conservacio do solo, aquisi¢io de ma-

quindrio que ndo comprometesse 0 que
a genética confere ao produto, e aos
equipamentos e area fisica da UBS.

A qualidade das sementes da Agro-
Sol € definida ainda no campo, com mé-
quinas e implementos dotados de tec-
nologias que realizam o trabalho de
plantio e colheita. “Em toda a lavoura,
o plantio ¢ feito com plantadeiras a va-
cuo, que permitem melhor disposicio
de sementes por metro quadrado. Isso
oferece uma melhor precisdo no estan-
de final da planta”, explica José Fran-
cisco Vieira Martins, engenheiro agrd-
nomo e técnico responsdvel da Agro-
Sol. Também séo utilizadas colheitadei-
ras de fluxo axial, de suma importéncia
para minimizar perdas e danos as se-
mentes. Essa tecnologia reduz as per-
das a um patamar entre 2% e 3%, en-
quanto as colheitadeiras normais traba-
lham com margem de 8% a 11%.

Ja a secagem das sementes, outra
etapa fundamental para determinar qua-
lidade, ¢ realizada com gds natural, em

esteve focada
de sementes

Semente feita com esmero

substituicdo a méto-
dos tradicionais como
a combustdo a lenha.
Em primeiro lugar, a
secagem a gas impli-
ca em um ganho am-
biental, pois evita a
emissdo de gases to-
xicos e desmatamen-
to. Também € um
meio mais preciso de
secagem, uma vez que
um microcomputador
mantém a temperatura entre 38 e 40
graus centigrados, sem nenhuma oscila-
¢do. O mesmo nio se pode dizer das for-
nalhas a lenha, que precisam ser con-
troladas manualmente. “A semente de
soja nio pode ser secada com tempera-
turas acima de 40 graus, pois isso de-
sencadeia a desmaturagdo da proteina”,
explica Martins.

O momento de beneficiamento das
sementes — etapa final da producio — €
tratado com o mesmo esmero técnico.
Na UBS da Agro-Sol o material € se-
parado primeiro por tamanho, depois
por forma (quando as sementes ovais
tendem a ser descartadas) e depois por
peso nas mesas densimétricas, onde as
mais leves vao para a industria. O re-
sultado final sdo sementes totalmente
homogéneas, com o mesmo nivel de
vigor e padrdo de germinacdo. Depois
de todos esses cuidados, nao é dificil
imaginar por que a Agro-Sol atingiu
tanta projecdo em um curto espaco de
tempo. H

A QUALIDADE
DA SEMENTE

E TERMINA NOS
EQUIPAMENTOS
DA ' ROTA'

Classificador de sementes

Classifica soja e milho
em 5 tamanhos de peneiras.
Peneirao SXP. llI-S:

Capacidade: 4.200 kg/h
Peneirao SXP. lll-D:
Capacidade: 8.400 kg/h ~

SILOMAX inp. com. Loa. E

CONCEBBIONARIA DPOS PRODUYOS

VYrRota
Av. dos Expedicionarios, 342 - 6° andar - sala 62 - CEP 86600-000 - Rolandia - PR

Elevador
de corrente para

sementes
Modelos:
simples, duplo,
triplo e quadruplo.
Capacidade:

de 10a80t/h

Fone: (43) 256-0010 - Fax: (43) 256-8640 - e-mail: vendamax@onda.com.br
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MECANIZACAO

A New Holland lanca
uma nova série de tratores
de 100 cv a 120 cv,

oferecendo ao produtor

mdquinas de maior

poténcia
Adriana Langon

s maquinas de maior poténcia

definitivamente cairam no gos-

to dos produtores rurais e estio
conquistando o campo. Justamente por
esta ser a tendéncia do mercado, que
de 2000 a 2001 cresceu 28%, a New
Holland apresenta a série TS de trato-
res. A nova linha estd disponivel para o
mercado latino-americano em trés ver-
soes — TS 100, TS 110 e TS 120 — com
motorizacio de 103 hp, 108 hp (ambos
quatro cilindros, turbo) e 119 hp (seis
cilindros, aspirado), o que se traduz em
veiculos de maior tecnologia, forga e
robustez, além de conforto.

O investimento de US$ 20 milhdes,
cinco anos de pesquisas e mais de 4.500
horas de testes, somente no desenvol-
. vimento dessa série, € justificdvel. A

New Holland pretende incrementar em
! 5% sua par- T E
| ticipacao
| nesse seg-
mento de
|
|
|
|
|
\

poténcia, no
qual ja res-
ponde por
32% do vo-
lume de ne-
gocios fe-
chados no
Pais. E tem
mais: nos
ultimos dez
anos, a rela-
cdo potén-
cia’/hectare

oli: foco da empresa
estd direcionado a nova série

=
S
3

¥4 trator, sem o uso da embreagem); 12x12 (com mar-

LINHA TS:

Transmiss&o sincronizada — sao trés as op-

Bl coes de transmissao: 16x4 (com o sistema Dual

Command, que duplica o numero de marchas do

chas sincronizadas) e 24x24 (sistema Dual Com-
mand, com reversor e marchas sincronizadas).

Sistema hidraulico — desenvolvido para ga-
rantir eficiéncia e seguranga. Apresenta uma va-
z&o de 36,8 I/min com centro aberto e conta com
duas valvulas de controle remoto Deluxe de cen-
tro fechado.

Motores Power Star — a consagrada linha
de motores Genesis foi aprimorada e esta dispo-
nivel nas versdes 103, 108 e 118 hp. Os motores
tém alta reserva de torque.

Plataformas e cabines — plataforma plana,
assento anatémico, coluna de diregao com ajuste
de inclinagéo e todas as alavancas a direita do ope-
rador. A opgao cabinada oferece um ambiente si-
lencioso, climatizado e bem vedado.

Fonte: New Holland

saltou de 75 para quase 100 cv/ha. “De
agora em diante, essa serd a nossa li-
nha de tratores mais importante”, des-
tacou o presidente da CNH para a Amé-
rica Latina, Valentino Rizzioli. O dire-
tor comercial da New Holland, Frances-
co Pallaro, acrescentou que o0 novo item
vai ao encontro da crescente opgdo dos
produtores por tratores versdteis, mais
potentes, de maior poténcia, produtivi-
dade e eficiéncia, permitindo utilizagdo
cada vez mais especifica sem perder a
versatilidade.

A linha TS ¢ ideal para tarefas de
preparo do solo tanto no plantio direto
como no convencional (gradagem, ara-
¢do, subsolagem, descompactagio), car-
regamento de carretas, além da trac@o
de outros implementos. Assim, ird ofe-

tecnologia e robustez

recer a seus compradores a melhor re-
lagdo poténcia X transmissdo x sistema
hidréulico.

Os tratores estardo disponiveis nas
concessiondrias de todo o Pafs a partir
do final de maio, devendo chegar ao
mercado nacional a preco varidvel en-
tre R$ 70 mil e R$ 100 mil, conforme o
modelo. O comprador poderd contar
com todo o suporte assegurado pelos
concessiondrios, que receberam treina-
mento especial, informou o coordena-
dor da drea de pés-venda da empresa,
Francisco Salles.

Rizzioli adiantou que para este ano
a expectativa € de producio, na fabrica
de Curitiba/PR, de 800 unidades para o
Brasil e 400 destinadas a exportagdo. J&
pensando na proxima safra, seréo entre
3 mil a 4 mil unidades, sendo 1.500 di-
recionadas ao mercado externo. O lan-
camento oficial na América Latina estd
previsto para setembro e, nos demais
mercados externos, para novembro. No
Brasil, a cidade de Salvador/BA foi o
palco escolhido para o pré-lancamento
a imprensa especializada, até porque a
Babhia registrou nesse primeiro bimestre
um crescimento de 888% no segmento,
em comparagdo ao mesmo periodo em
2001. =
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PLANTIO DIRETO

Uma boa chance para
ATUALIZAR O CONHECIMENTO

8° Encontro Nacional de Plan-

tio Direto na Palha ja tem data

e local acertados. Acontecerd

de 17 a 21 de junho na cidade paulista

Aguas de Lindéia. O evento é uma boa

chance para atualizar os conhecimen-

tos sobre o assunto e serd composto por

palestras técnicas, painéis, conferénci-

as e debates, além de exposi¢io de ma-

quinas e equipamentos, produtos qui-
micos e publicagdes.

Entre o carddpio de assuntos estao
desde os problemas de competitivida-
de externa até questdes técnicas relaci-
onadas ao plantio direto (veja no qua-
dro de programacao). O objetivo, con-
forme os organizadores, é reunir pro-
dutores, técnicos, académicos e interes-
sados em agricultura para discutir os
principais problemas relacionados com
ao sistema, que vem conquistando o
Pais.

“O grande conhecimento, acumula-
do ao longo dos 25 anos de utilizagio
do sistema de plantio direto na palha,
estd servindo para promogio do inten-
so processo de difusdo desta tecnolo-
gia em todo o Brasil e América Lati-
na”, enfatiza o presidente da Federacao
Brasileira de Plantio Direto na Palha
(Febrapdp), Herbert Bartz.

O desenvolvimento do plantio dire-
to no Brasil estd acelerado, tendo atu-

A SERRANA LEVA AO RIO GRANDE
DO SUL E SANTA CATARINA O
CAMPEAO DE PRODUTIVIDADE
DO CENTRO-OESTE.

TGiirbo

E SUPERPRODUCAO

almente uma 4drea aproximada de 17
milhdes de hectares em diversas regi-
oes agricolas. No entanto, entre pesqui-
sadores, técnicos e produtores é consen-
so que ainda hd muito a ser feito e que
o grau de conhecimento sobre o siste-
ma constitui fator limitante para a ma-
ximizacdo dos beneficios esperados.
Principalmente quando se fala em pe-
quena propriedade, campo nativo, dre-
as degradadas e cerrado.

A escolha de S&o Paulo para sediar
o encontro nio foi gratuita: o desenvol-
vimento do sistema de plantio direto
neste Estado enfrentou alguns entraves,
superados pelo apoio intensivo do go-
verno estadual. Dificuldades técnicas,

Venha Fazer Parte
Deste Grande Encontro

82 Encontro Nacional de
PlEantio Direto nafPalha

Conservando a agua e prese

falta de crédito, e alto custo de maqui-
nas e equipamentos tornaram-se gran-
des limitantes para a evolucdo e difu-
sdo do sistema.

O ano da virada foi 1997, quando a
Coordenadoria de Assisténcia Técnica
Integral (CATTI), vinculada a Secretaria
Estadual da Agricultura, ampliou os tra-
balhos voltados para o plantio direto,
ressalta Rui Vaz, da Coordenadoria e
integrante da comissdo organizadora do
evento. A reviravolta envolveu todos os
orgaos oficiais, assim como universida-
des e iniciativa privada. O governo de
Sdo Paulo ofereceu crédito em condi-
¢Oes favoraveis para que os produtores
adquirissem mdquinas e equipamentos
para plantio direto. As acdes da CATl e
IAC no periodo de 1998 a 2000 resul-
taram na realizacdo de 11 excursdes e
visitas técnicas, 99 cursos e seminarios
e 64 dias de campo, com participacao
de quase 13 mil agricultores e técnicos.

Era o que faltava. A partir dai, o sis-
tema de plantio direto na palha teve um
desenvolvimento espantoso em todo o
territorio paulista, principalmente rela-
cionado a integracdo agricultura/pecu-

Evento tera palestras técnicas, painéis, conferéncias e
debates, além de exposicao de maquinas e equipamentos

USE TURBO E TENHA 0S SEGUINTES BENEFICIOS:

B Formece no minimo sefe nutrientes essenciais pora as plontas;

B 05 equipamentos de aplicacio tém menor desgaste e as regulagens tornam-se mais precisas e duradouras;

B Permite distribuir pequenas quantidodes de micronutrientes de maneira uniforme na lavoura;

W Proparciona maiar rendimento na operacdo de semeadura e adubagio;

B 05 nutrientes contidos na farmula chegom de maneira mais uniforme o solo;

B Possibilita que as culturas expressem seus rendimentos pofenciais;

B Vdrias formulacges atendendo os diferentes necessidades do complexo solo/planta; b q S errana

FERTILIZANTES
Ao lado de quem produz

B £ o fertilizante usado em lavouras campeds em rendimento e rentabilidode.
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aria, PD de cana-de-acticar e criagio de
associacdes de produtores e clubes
Amigos da Terra. As acdes efetuadas e
a série de eventos em todo o Estado fi-
zeram com que a drea explorada saltas-
se dos estimados 45 mil hectares em
1997 para 162,5 mil hectares em 1998/
1999 e 304 mil hectares em 1999/2000.
O plantio direto, que em 1998 repre-
sentava 2,5% da drea de grios e fibras
em Sao Paulo, chegou a 17% da édrea
fisica cultivada—um crescimento de 6,8
vezes. A previsdo € de que a drea plan-
tada no sistema alcance 1 milhao de
hectares no periodo 2001/2003.

De acordo com Rui Vaz, nos ulti-
mos quatro anos foram desenvolvidas

i A

sucesso, tendo alocado R$ 15 milhdes
em recursos até maio de 2000, com mais
de 1.100 propostas aprovadas. Um am-
plo programa de capacitacdo também
foi desenvolvido no Estado, a fim de
multiplicar a pritica em seus 645 mu-
nicipios.

Todo esse esforco tinha um objeti-
vo: buscar a redugdo dos custos de pro-
ducgdo, aumentar a fertilidade dos so-
los, diminuir a erosdo, expandir a pro-
dutividade das culturas e preservar a
biodiversidade. Sdao Paulo precisava
expandir a safra de grios e fibras, com
especial interesse em milho, soja e al-
godio, pois sé produzia 50% do que
consumia.

O Estado de Sao Paulo, escolhido para sediar o encontro,

devera alcancar 1 milhdo de hectares na safra 2002/2003

politicas de desenvolvimento do PD que
resultaram em um aumento significati-
vo de drea no Pais. Entre as acdes de-
terminantes estd a criagdo do Fundo de
Expansdo da Agropecuaria e da Pesca
(FEAP), junto ao Programa de Conser-
vacdo do Solo, o Projeto Plantio Direto
na Palha, para atender prioritariamente
mini e pequenos produtores rurais e
suas associacdes e cooperativas, com
linha de financiamento para plantadei-
ras, pulverizadores e outros equipamen-
tos até R$ 15 mil. O projeto de financi-
amento do FEAP foi considerado um

"A importincia do plantio dire-
to na palha é vital para a agricul-
tura brasileira. Ao assumirmos a
Secretaria de Agricultura, fizemos
questdo absoluta de criar formas
de incentivar a utilizacdo desse
sistema em nosso Estado", desta-
ca o secretario da Agricultura de
Sdo Paulo, Jodo Carlos de Souza
Meirelles. ;

O palco — A pacata Aguas de
Lindéia foi escolhida pela localiza-
cdo geogrifica estratégica, a 100
Km de Campinas e com acesso por

vdrias rodovias. O municipio une o
turismo ecolégico, com suas fontes
minerais de dgua e uma bem estru-
turada rede hoteleira. O Monte Real
Hotel Resort sera o centro de ativi-
dades cientificas e também hospe-
dard os participantes do encontro.

O 8° Encontro de Plantio Direto
na Palha € uma promocédo da Fede-
racdo Brasileira de Plantio Direto e
tem o apoio do CATI, IAC, IZ,
Esalq, Unesp, Embrapa, MA, Caa-
pas, Unicamp, Associagdo Brasilei-
ra de Marketing Rural (ABMR), An-
def, Iapar, GPD e Fundagdo Agri-
sus. Também conta com o patroci-
nio de DowAgrosciences, Manah,
Monsanto, Syngenta, Marchesan e
John Deere.

Inscri¢des — Para participar do en-
contro € preciso preencher a ficha de
inscrigdo e efetuar o pagamento atra-
vés de deposito identificado no Banco
do Brasil (agéncia 3051-1, conta cor-
rente 6191-3), no valor correspondente
e de acordo com a categoria em que o
participante se enquadra. Quem ndo
possui a ficha, pode solicitd-la a secre-
taria executiva do evento, pelo fone (41)
372-1177.

As incri¢des pelo correio serdio acei-
tas até 3 de junho de 2002 (data de pos-
tagem) ou, pela internet, até 10 de ju-
nho, podendo ser efetuadas também no
local do evento. A comissdo organiza-
dora garantird os materiais do evento
aos pré-inscritos, M
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PROGRAMAGAO TECNICA

Segunda-feira, 17 de junho de 2002

14h - 18h — Chegada e inscrigao dos participantes

Terga-feira, 18 de junho de 2002

8h - 10h — Chegada e inscrigdo

Plenaria | Plendaria Il

Plenaria Il

PALESTRA
Importancia da rotagdo de culturas e da
cobertura do solo em SPD

10h - 11h — PALESTRA
Evolugdo do Sistema Plantio Direto (SPD) no
Brasil e no Mundo

PALESTRA
As questbes climaticas e o SPD — Problemas e

solugoes

11h - 12h — Biotecnologia e o SPD — Situagéo

atual e perspectivas Pastagens e o Sistema de Plantio Direto

Histérico e experiéncias em SPD em clima
tropical

14h - 15h30min- PAINEL DE DEBATES
SPD no Estado de Sao Paulo — Potencialidades e desafios

16h30min - 17h30min — PALESTRA MOTIVACIONAL
Os Clubes Amigos da Terra - CATs e sua importancia na difusdo e adogao do SPD

17h30min - 18h30min — CONFERENCIA
Perspectivas do agronegdcio na economia globalizada

19h — Sessao Oficial de Abertura do 82 ENPDP

Quarta-feira, 19 de junho de 2002

Plenaria | Plenaria Il

Plenaria Il

PALESTRA

B8h - 9h — PALESTRA
Indicadores da qualidade do solo em SPD

Algoddo em SPD — Problemas e solugbes

PALESTRA
Integragao lavoura-pecuaria leiteira em SPD

9h - 10h — PALESTRA
Cana-de-agucar em SPD — Problemas e
solugdes

PALESTRA
Adequagao do solo para implantagao do SPD

PALESTRA
Integragéo lavoura-pecuaria de corte em SPD

10h15min - 11h45min — PAINEL DE DEBATES
Gerenciamento da propriedade — Fator de sucesso para o SPD

Plenaria | Plenaria Il

Plenaria Il

PALESTRA
Compactagédo do solo em SPD — Causas,
efeitos e prevengao

14h - 15h — PALESTRA
Racionalizagao do uso de maquinas em SPD

PALESTRA
Manejo integrado de pragas em SPD

15h - 16h — PALESTRA PALESTRA
Estado-da-arte e disponibilidade de semeadoras | Agricultura de precisdo — Fundamentos e

para SPD aplicagdes

PALESTRA
Manejo integrado de pragas e doengas em SPD
— uma experiéncia pratica

Quinta-feira, 20 de junho de 2002

Plenaria |

8h - 9h40min — Espago empresa

10h - 11h — CONFERENCIA
SPD e o mercado internacional de carbono — Perspectivas para o agronegécio

11h - 12h — CONFERENCIA
SPD na pequena propriedade — Uma realidade brasileira

14h - 15h — Espago empresa

15h15min - 16h45min — PAINEL DE DEBATES
Impacto ambiental e sustentabilidade no SPD

20h — Encerramento do 3¢ Concurso Tecnologia PD — Brasil
JANTAR DE CONFRATERNIZACAO

Sexta-feira, 21 de junho de 2002

Plenaria | Plenaria Il

Plenaria 1l

8h - 9h — PALESTRA
Importancia da biota na qualidade do solo em

SPD

PALESTRA
PD em sistemas de produgao irrigados

PALESTRA
Manejo integrado de plantas invasoras em SPD

PALESTRA
Experiéncias com o SPD na regido semi-arida
de Permambuco

9h - 10h — PALESTRA
Gestao da fertiidade do solo em SPD

PALESTRA
Tecnologia de aplicagao de agroquimicos em
SPD

10h15min - 11h45min — PAINEL DE DEBATES
O sistema plantio direto no ensino superior

14h - 156h30min — PAINEL DE DEBATES
SPD em agricultura organica — perspectivas e solugoes

16h30min - 17h30min — CONFERENCIA
Situagao atua perspectivas do SPD no contexto da politica agricola brasileira

18h — Encerramento do 8° ENPDP
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Carlos A. Widonsck / Paulo M. de Figueiredo Neto — gma@bmf.com.br

Importagdo russa é menor no primeiro frimestre

Russia, principal compradora do

acticar brasileiro no mercado inter-
nacional, importou quantidade menor
nos trés meses do ano em curso, em re-
lacdio 4 média de anos recentes. Segun-
do o 6rgiao russo - Comité de Alfande-
ga do Estado, a queda situou-se proxi-
mo a 25% nas importacdes de deme-
rara. A China, que acertou com a OMC
uma cota de importagdo de 1,76 mi-
lhdo de toneladas com a OMC, ndo
deverd cumprir tal meta. No entanto,
as cotagoes de acucar esbogaram ligei-
ra recuperacdo diante da volta do inte-
resse de compra por parte de alguns
paises, devido aos baixos precos. No
mercado doméstico, a safra de cana-
de-agticar do Parand serd 12% maior
do que a safra anterior. Das unidades
paranaenses de producdo de agicar e
dlcool, nove ja entraram em operacao.
Ja para o dlcool, as noticias sdo mais
animadoras. As vendas de carro a 4l-
cool cresceram 145% no primeiro tri-

mestre desse ano em relagdo ao mes-
mo periodo do ano anterior. A India
anunciou a adi¢cdo de 5% de etanol ao
6leo diesel. O governo brasileiro, atra-
vés do ministro do Desenvolvimento
da Indistria e Comércio, Sérgio Ama-
ral, solicitou aos representantes das
montadoras de veiculos a volta da pro-
ducio em maior escala de carro a 4l-
cool para os mer-
cados interno e
externo. Os focos

Artigo redigido em 18/4/2002

Nova lorque, o vencimento mais lon-
go, mar¢o/03, foi o que apresentou a
maior variagio (+5,27%). Na BM&F,
as cotacdes futuras de agticar para o
primeiro vencimento registraram osci-
lagdo negativa de 3,43%. No mercado
futuro de dlcool anidro a maior oscila-
cdo ficou por conta do vencimento
dezembro/02 (+6,71%) (vide grafico).

Evolugao das cotagdes agucar BMF - primeiro vencimento

da exportacido do
produto brasileiro
sdo o Japido € a
China. Na bolsa
internacional
LIFFE, em Lon-
dres, a maior vari-
acdo ficou por
conta do venci-
mento agosto/02
(+4,28%). J4 na
bolsa CSCE, em
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ALGODAO
Evolu¢do do mercado

primeiro leildo de PEP futuro
realizado para a presente safra
foi bem sucedido, conforme era es-
perado pelo mercado. Como o inte-
resse foi superior a oferta de 15 mil
toneladas, o valor do prémio ficou
em R$ 1279/kg, inferior portanto, ao
valor de abertura, fixado em R$
0,132/kg. A distribuic@o dos quanti-
tativos entre as bolsas arremetantes
ficou a seguinte: BM&F, 10.842 to-
neladas (72,28 %); Minas Bolsa,
3.564 toneladas (23,76 %) e Bahia,
594 toneladas (3,96 %). O leildo re-
alizado no dia 24 de abril, com a mes-
ma quantidade, foi o dltimo na mo-
dalidade de entrega futura. Os regis-
tros de negécios realizados pelos cor-
retores da BM&F na semana finda
em 17 de abril foram de 11.172 to-
neladas, superiores as 7.738 da se-
mana anterior,
Do total registrado, 1.030 tonela-
das do Mato Grosso foram para ex-

portacdo, 1.000 toneladas foram im-
portadas dos Estados Unidos e 570
do Paraguai. Como eram esperados,
os registros de exportacdo tém sido
bem inferiores aos do ano passado :
até o dia 17/04 do corrente ano, fo-
ram registradas 2.603 toneladas con-
tra 13.550 no mesmo periodo de
2001. As lavou-
ras apresentam |
bom desenvolvi-

e existem especu-
lacdes no sentido
de que a produti-
vidade média no
estado do Mato
Grosso deveri
Ser superior a sa-
fra passada, que
atingiu 234 arro-
bas por hectare.
No mercado dis-
ponivel, os pre-

Z T B T N T
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Plinio Penteado de Camargo — gma@bmf.com.br
Artigo redigido em 18/4/2002

¢os continuam ao redor de R$¢
98,00/1p. O indice Esalg/BM&F foi
fixado em R$¢ 97,25/Ip com prazo
de 11,8 dias para pagamento. Na bol-
sa de Nova lorque, o vencimento
maio/02 fechou em US$¢ 36,78/1p e
o indice “A” da Cotlook ficou em
US$¢ 41,65/1p.

. 'Evolugio dos pregos do Algodao -
i ! A vista - BRASIL E FUTURO - NOVA YORK '
mento vegetativo (PTIco 0 ol
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MILHO
Cendrio fisico e futuro

o cendrio no mercado fisico conti-
nua pressionado pela escassez de
ofertas e pregos firmes, além da forte
expectativa em relacéo a produtivida-
de da safrinha, a qual é muito susce-
tivel a variagdes climdticas. Com a
oferta justa do produto, vendedores
estdo na expectativa de melhora nos
precos para aumentar sua margem de
lucro.

A seca nas regides produtoras ja
preocupa muitos agricultores. Analis-
tas do setor j4 estdo prevendo safri-
nha de 6,9 milhdes de toneladas,
13,75% a menos que a estimativa fei-
ta pela CONAB - em torno de 8 mi-
lhdes de toneladas. Devido a condi-
¢coes climdticas desfavordveis, os
agentes compradores receiam incre-
mentos de cotacdes para o segundo
semestre e buscam cobrir suas neces-
sidades futuras, aquecendo as expec-
tativas de precos

No mercado futuro, as cotagdes

seguem em alta. Os vencimentos lon-
gos, setembro/02 e novembro/02 re-
gistraram incrementos de 2,75% e de
1,94%, respectivamente, fechando o
dia 18 a R$ 14,95/saca para o setem-
bro/02 e R$ 15,75/saca para o no-
vembro/02. O vencimento julho/02
também subiu situando-se em R$
13,86/saca, com alta de 3,82% no
periodo. A posi-
¢do em aberto do

aF

BRASIL

Rolando Robiatti Kuert — gma@bmf.com.br
Artigo redigido em 18/4/2002

ram como segue: em Ponta Grossa R$
13,00/saca (contra 12,80/saca da se-
mana anterior); em Rio Verde seguin-
do a mesma tendéncia e alcancando
R$ 10,90/saca, alta de R$ 0,10. J4 as
regides de Uberldndia e Sorocabana
mantiveram-se no mesmo patamar -
R$11,50/saca e RS 12,50/saca, res-
pectivamente.

contrato futuro
de milho na

Evolugao de Contratos de Milho Negociados na BM&F

1200

BM&F vem ob-

tendo novos re- | 10007

cordes diaria- 800

mente, j4 tendo o0

atingido 1.729 S ..,
contratos. .

200
No mercado

disponivel, até a
data de encerra-
mento da presen-
te, os precos fica-

0 =
Janeiro

Fonte:BM&F

Fevereiro Margo Abril*

*até 18/04 |

CAFE

Evolugdo dos precos na B&F e no mundo

mercado de café, apresentou-se vo-
latil no periodo de 4 a 9 de abril,
tanto em S@o Paulo quanto em Nova lor-
que, sendo cotado o vencimento Maio/
02, na Bolsa de Mercadorias & Futuros,
a US$59,40/saca, sofrendo uma perda de
0,75% em relacdo ao fechamento da se-
mana passada (US$59,85/saca). Em
Nova lorque 0 mesmo vencimento so-
freu um decréscimo de 1,33%, sendo
cotado a US$74,14/saca, antes este era
de US$75,13/saca
J4 no periodo de 09 a 17 de abril,
tanto em S@o Paulo quanto em Nova
york, a queda base maio na BM&F foi
de US$ 1,60/saca, fechando a US$
57.80/saca. Em Nova York, para a mes-
ma base, a queda foi de US$¢ 2,50/1p,
encerrando a US$¢ 53,50/1p. Os esto-
ques certificados em Nova York cairam
30 mil sacas, atingindo 2,3 milhdes de
sacas, e em Sdo Paulo encerraram o pe-
riodo com 12,5 mil sacas.O suporte e
resisténcia base maio em NY, segundo

analistas, se situou em 17 de abril a
US$¢52,00/1p e US$¢ 55,20/1p, respec-
tivamente. No mercado interno, as co-
tagdes foram as seguintes: Bica Dura
Tipo 6 a R$ 115,00/saca, Bica Rio Tipo
7 a R$ 78,00/saca e o Conillon 7 a R$
54,00/saca. Na exportagiio, a qualida-
de Swedish foi cotada a 13¢ abaixo de
maio NY para
embarque em
abril. Pela primei-
ra vez, de acordo

Sergio Beczkowski — gma@bmf.com.br
Artigo redigido em 18/4/2002

as estimativas para a exportagdo do ano
safra 2001/2002 do pais reduziram
27%, projetando um volume maximo de
3,22 milhdes de sacas exportadas.
Mais uma vez a BM&F bate o recor-
de de contratos em aberto, atingindo
o volume de 21.484 no dia 19 de
abril.

Evolugdo dos contratos Negociados de Café

com o Siscomex,

foram registrados

embarques de
café arabica com

diferencial contra

BM&F. Segundo

0 mesmo 0rgdo, o

volume atingiu il
aproximadamente 0
115 toneladas do g

Fonte: BM&F
produto. '
Na Guatemala
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Lei de precos minimos movimenta mercado

A o encerrar-se esta edi¢do, expres-
sivas altas nas cotagdes futuras
haviam sido registradas em Chicago
nos dias 16 e 17 de abril, tendo sido
deflagradas pelo anincio por parte do
Departamento de Agricultura dos
Estados Unidos (USDA), no sentido
de que 240 mil toneladas de soja ha-
viam sido adquiridas para embarque
com destino em aberto. Hé fortes sus-
peitas de que tal destino seria a Chi-
na. Desde 20 de marco, esse pais nio
efetua compras no mercado FOB nor-
te-americano. Os ganhos futuros fo-
ram intensificados pela intensa ati-
vidade dos fundos especulativos na
ponta compradora e pelo forte ritmo
dos esmagamentos nos Estados Uni-
dos. A semana iniciada no dia 15 do
corrente promete ser ainda mais mo-
vimentada. Até o dia 19 poderd ser
divulgado acordo ora sendo em dis-
cussfo entre liderancas do legislati-
vo norte-americano, com relacdo aos

novos precos minimos de garantia a
serem aplicados ao milho e a soja.
As expectativas do mercado, basea-
das em rumores nos bastidores do
Congresso em Washington, voltam-
se para a hipotese de patamares situ-
ados, respectivamente, entre
US$1,89 e 2,05/bushel, no caso da
forrageira, e entre US$4,92 e 5,12/
bushel, no caso
da oleaginosa (ou
seja: milho entre

BRASIL

Antonio Bueno — gma@bmf.com.br
Artigo redigido em 17/4/2002

atuais precos garantidos aos produ-
tores norte-americanos, na ordem de
US$1,89/bushel (US$74,41/tm) e de
US$5,26/bushel (US$193,27/tm),
respectivamente, para o milho e para
a soja. H4 indicios de que os congres-
sistas norte-americanos poderdo prote-
ger mais intensamente o milho, reduzin-
do portanto os subsidios a sojicultura.

74,41 e 80,70 do-

lesaca  Emaoo2 cOT

lares/tm e soja
entre 180,78 e

188,13 dolares/

tm).

Esses novos
precos minimos
passardo a vigo-

rar a partir de ou-

iii;‘-l

tubro préximo.
Até setembro
ainda valem os

2, ff" i wm fﬁf:f f’“‘f

BOI GORDO

Precos do bezerro dificultam reposicoes

pos uma “‘queda-de-braco” entre pe-
cuaristas e frigorificos , o mercado
no periodo de 4 a 10 de abril evoluiu, com
frigorificos fechando escalas até o dia 16.
Os dois lados cederam e os frigorificos
ofertaram a R$ 44 no prazo. Os pecuaris-
tas aceitaram este nivel de precos a fim
de honrar compromissos e iniciar a repo-
si¢do — que estd complicada (a relag@o de
troca boi/bezerro estd em 1,8). O Indica-
dor Esalg/BM&F, a vista, foi de R$ 43,63/
@ no dia 10 de abril. Na reposi¢io o In-
dicador do Bezerro para o Mato Grosso
do Sul foi, em 10 de abril, de R$ 350,84/
cabeca. O boi magro estava naquela data,
em Sdo Paulo, a R$ 580/cabega. No ata-
cado, o mercado segue pouco demanda-
do — caracteristica que se arrasta hd al-
gum tempo em funcio da concorréncia
com a carne de frango, relativamente mais
barata ao consumidor final.
Ja no periodo de 11 a 17 de abril, o
mercado a vista do boi gordo trabalhou

R$ 0,68 e fechou cotado, no dia 17, aR$
42,81/@. Neste periodo os frigorificos
obtiveram melhor situacdo de compra
devido a falta de chuvas, que ja afeta al-
gumas regides pecudrias. Devido ao au-
mento do abate, o atacado jd se encontra
mais ofertado trabalhando com o traseiro
a R$3,20/kg e o dianteiro a R$ 1,90/kg.
Apesar de estarmos

em um periodo de

tradicional oferta

de bezerros devido a7

Fabiana S. Perobelli — gma@bmf.com.br
Artigo redigido em 18/4/2002

mento do a vista e apresentou reducdes
no periodo. O vencimento abril/02 en-
cerrou o dia 17 cotado a R$ 42.26/@.
Com relagd@o aos outros vencimentos:
Jun/02, Jul/02 e Out/02, tem-se que
fecharam o dia 17 cotados, respecti-
vamente, a R$ 42,80/@, R$ 44,28/@
e R$ 46,90/@.

Evolugéo indicador do Boi Gordo

a desmama, os pre-

cos deste seguem
estaveis. O indica-
dor do bezerro ‘
Esalg/BM&F do
Mato Grosso do
Sul se manteve es-

tdvel no periodo, san0z

encerrando a R$
350,82/cabega. O
mercado futuro re-
fletiu o comporta-

Fonte: BM & F

Fev/02 Mar/02 Abr/02

Avisla RS . A prazo R$

em queda. O indicador Esalg/BM&F caiu
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ARROZ

Aumento da TEC mobiliza o sefor

A entrada do arroz norte-americano
no Mercosul estd preocupando 0s
arrozeiros. A cadeia produtiva do
Brasil, Argentina e Uruguai,, em reu-
nido realizado no final de abril, vol-
tou a reivindicar a elevacdo definiti-
va da Tarifa Externa Comum (TEC)
de 13% para 35%, prometida pelo mi-
nistro Pratini de Moraes. Uma nova
reunido sera realizada neste més com
integrantes da cadeia do Mercosul,
entidades e governos para pressionar
o Ministério da Fazenda a elevar a
aliquota. Para dar continuidade ao
apoio a comercializagio da safra de
arroz a Conab anunciou a realizagio
de leilges de recompra ou repasse de
contratos de op¢do de venda de arroz
no Rio Grande do Sul e Santa Catari-
na. O segundo leildo sera realizado em
8 de maio com a oferta de 50 mil to-
neladas no RS e oito mil toneladas em
SC. A partir desta data essa modali-
dade de pregdo passara a ocorrer se-

manalmente até alcancar o volume de
800 mil toneladas. No primeiro leildo,
realizado em 30 de abril, foram ofer-
tadas 135 mil toneladas no RS e 15
mil toneladas em SC. Além da recom-
pra ou repasse o Ministério da Agri-
cultura antecipara de 31 de julho para
maio deste ano o vencimento dos con-
tratos de opgdo de venda referentes
aos leildes de 13

e 22 de margo 0l-

o Pr—eg_os médibs R$ )

estd R$ 15,50. A maior variagdo men-
sal foi registrada em Capivari/RS
onde o saco esta cotado a RS 16,50,
contra R$ 15,50 no més anterior. Ja a
média do arroz de terras altas casca
apresentou a maior varia¢io para cima
em Cristalina, onde o saco/60 kg pas-
sou de RS 17,00 em marco para R$
21,25 em abril.

timo. Dessa for-

Arroz em casca (50kg)

Arroz em casca (60kg)
T

ma os produtores .
e cooperativas
que quiserem po-
derdo entregar o
produto ao gover-
no no proximo
més. Nos grandes
centros produto-
res de arroz irri-

v O e A O ok A O e A O v O e
gado casca o pre- FEE |FEF || E T S

1.61

[ 2125

17,75

0.00

I
e

TURVO/SC

PELOTAS/RS RONDONOPOLIS/MT SINOPMT CRISTALINAGO | |

¢o médio do pro-
duto saco/50 kg

TRIGO

Previsdo ofimista para a safra 2001/2002

Departamento de Agricultura dos
Estados Unidos (USDA) deve di-
vulgar neste més as primeiras estimati-
yas de oferta e demanda mundial de tri-
go do pe_riodo 2002/2003. Nos ultimos
anos verificou-se uma redugio do esto-
ue final mundial, insuficiente, no en-
tanto, para a elevagio dos pregos inter-
nacionais do produto. No Brasil a previ-
gdo ¢ bastante otimista, principalmente
em fungao do prego minimo fixado pelo
overno. Levando em consideracio as
cstimativas do Rio Grande do Sul e Pa-
rana, responsaveis por 90% da produ-
50 nacional, a safra brasileira podera
altrapassar 3,5 milhdes de toneladas,
contra 2,9 milhdes de toneladas colhi-
das no ano anterior. A area projetada ¢
de 1,9 milhdo de hectares. No Parana,
em fungdo da estiagem, ndo foi possivel
iniciar o plantio na regido norte, embora
a pesquisa recomende-o at¢ 10 de maio.
A projecdo ¢ de que o Estado semeie 960
mil hectares com trigo, area 8,6% supe-

rior a do ano passado, segundo o Depar-
tamento de Economia Rural (Deral). No
Rio Grande do Sul a lavoura de trigo de-
vera ter sua 4rea aumentada 14% em re-
lagdo a 2001, conforme a Federagio das
Cooperativas (Fecoagro). A entidade
estima para a proxima safra o plantio em
cerca de 699 mil hectares. O Ministério
da Agricultura ja
anunciou o paga-
mento do PEP para

blema de comercializacao devido ao pre-
¢o de mercado. A partir de dezembro,
no entanto, a tendéncia é de que a co-
mercializagfo interna sofra grande influ-
éncia do resultado da colheita e dos pre-
cos da safra argentina, que devera supe-
rar as 15,3 milhdes de toneladas colhi-
das em 2000/2001.

Mercado fisico nacional

até um milhdo de
toneladas, bem
como a preferéncia
pela aquisicio do
trigo brasileiro.
Também anunciou
a disposi¢do de lei-
loar contratos de
opc¢ao, se necessa-
rio. Os moinhos
gauchos acreditam
que na proxima sa-
fra nio havera pro-

Praga Valor (saca/60kg)

Campo Mourio Londrina Ponta Grossa  Ibirubd  Jilio de Castilhos.
(PR) (PR}

Assis

Qurinhas
(PR} (RS) (RS) (SP) (SP)

]
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| ¢do da carne de avestruz no

| gelada e resfriada. O produto

Pirelli INVESTE PESADO em tecnologia
evolucdo da mecanizacdo agricola na América Latina

A tem levado a Pirelli a investir cada vez
mais em avancadas tecnologias para apri-
morar linhas ja consolidadas no merca-
do e langar novos produtos, de forma a
adequé-los cada vez mais as regides
rurais. A crescente tendéncia do plan-
tio direto no Pafs exigiu investimen-
tos em pesquisa e tecnologia para a
fabricacdo do TD500, novo pneu
agricola para aplicacdo especifica a
gama de tratores 4x2 até 100 cv. Se-
gundo Gilbert Buldrini Barbosa, ge-
rente de marketing e vendas da Amé-
rica Latina, a tendéncia do mercado é
por pneus que agridam menos o solo.
Essa inovacdo o TD 500 traz. O produto
possui banda de rodagem com maior drea de™ PR
contato pneu/solo, reduzindo a compactagio do solo e favore-
cendo o plantio direto. Com novo perfil inflado, a banda de
rodagem permite melhor dirigibilidade e estabilidade nas ma-
nobras em dreas de cultivo, enquanto os novos compostos de
borracha reduzem o envelhecimento precoce e ampliam sua
durabilidade. O TD500 apresenta carcaga mais reforcada, o
que garante maior vida til ao produto, e ja estd disponivel
em oito medidas, entrando no mercado em substitui¢do aos
modelos TD92 e TD300. “Vamos manter o0 mesmo prego,
apesar das inovacdes tecnoldgicas presentes no TD 5007,
afirma Barbosa. Com tecnologia 100% nacional, o novo
modelo foi testado em fazendas de diferentes regides do Bra-
sil, nas mais diversas condicdes de terrenos.

Divulgacao

Sefor privado reivindica

RS 25 BILHOES

A Confederagio da
Agricultura e Pecudria do
Brasil (CNA) e a Organi-
zagdo das Cooperativas
Brasileiras (OCB) solicita-
ram ao ministro da Agricul-
tura, Marcus Vinicius Pra-
tini de Moraes, a alocag@o
de R$ 25 bilhdes para o fi-
nanciamento de custeio e
comercializacdo da safra
2002/2003, que deverd su-
perar 100 milhdes de tone-
ladas. Também incluiram
na proposta do setor priva-
do para o Plano Agricola a
reducdo da taxa de juros
para os recursos controla-
dos do crédito rural, hoje
prefixados em 8,75% ao
ano. De acordo com o pre-

sidente da Comissdo Naci-
onal de Cereais, Fibras e
Oleaginosas da CNA, Jodao
Bosco Umbelino dos San-
tos, no passado 0S recursos
chegaram a atingir mais de
R$ 48 bilhdes. Segundo
ele, os recursos aplicados
pelos bancos cooperativos,
na ordem de R$ 240 mi-
lhdes, foram destinados a
mini e pequenos produtores
na safra 2001/2002. O se-
tor reivindica ainda o reali-
nhamento dos precos mini-
mos, considerando a evolu-
¢do dos custos de producio
para os produtos de merca-
do interno e de exportagdo,
com base na paridade dos
valores internacionais.

to Fino, estd ampliando

AVESTRUZ no prato

Fazenda Aravestruz,

considerada o maior
criatorio de avestruz da Amé-
rica Latina, inaugurou o Fri-
gorifico Aravestruz em Ara-
¢atuba/SP. O empreendimen-
to consolida a viabilizacdo do
processo de abate, antes con-
siderado o maior empecilho
para o crescimento econdmi-
co da atividade. Com isso,
toda a classe produtora pode-
rd contar com o beneficia-
mento de sua producdo no
novo frigorifico. A consolida-

| I e |
listas. O frigorifico inicia com
abate de 80 aves/més, embo-
ra a capacidade seja de 4.400
aves/més. “Acredito na im-
portincia de um plantel gran-
de e saudivel, mas estamos
no momento certo de investir
para comecar a despertar as
pessoas para 0 consumo dos
produtos nacionais de aves-
truz, tais como carne, couro
| e plumas”, afirma Mauricio
pode ser encontrado em dois | Lupifieri, proprietdrio da Ara-
grandes supermercados pau- | vestruz.

Brasil ganhou forca a partir
de marco, quando o frigori-
fico lancou no mercado a car-
ne de avestruz embalada, con-
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Cerealista Pirahy, fa-
bricante do arroz Pra-

sua participa¢do nos mer-
cados de Porto Alegre e
Grande Porto Alegre, in-
cluindo o Vale dos Sinos
e Caxias do Sul, regides
escolhidas como alvos na
fase de ampliacio do ni-
cho. A empresa, com sede
em Sdo Borja/RS, estd ex-
pandindo a sua capacida-
de de producdo com in-
yestimentos (ue somam
R$ 35 milhoes. Os recur-
sos foram aplicados na
construgdo da mais nova
unidade fabril, moderna,

Cerealista Pirahy investe em
MODERNIZACAO

capaz de atender a demanda pelo produto com eficiéncia e
qualidade. A producio estd em 9,6 mil toneladas/més, mas a
capacidade instalada é de 15 mil t/més nas seis linhas de
beneficiamento. A meta da Pirahy, no entanto, é atingir a
producdo de 27 mil t/més no prazo de trés anos. De acordo
com o presidente da empresa, Celso Rigo, o inicio da opera-
¢ao fora da drea de produgio seu deu em fungdo da grande
concorréncia existente no Rio Grande do Sul. A Cerealista
tem como principal mercado o interior paulista e Minas Ge-
rais, estados grandes consumidores.

lgagio

Divul,




SHOW AGRICOLA comemora resultados

terceira ediciio do Show

Agricola, realizado em
Palma Sola/SC foi um suces-
so. Durante quatro dias os
mais de 40 mil visitantes pu-
deram conferir de perto o que
hd de mais moderno no setor
agricola. Méquinas e equipa-
mentos de dltima geracéo,
produtos quimicos, semen-
tes, dinidmicas e palestras
movimentaram o evento e
garantiram a entrada do
Show Tecnolégico no con-
texto de feiras de negécios em
nivel nacional. O nimero de
visitantes superou em 50% o
registrado na edicdo passada,
mas ndo surpreendeu a Se-

mentes Crestani S/A, empre-
sa organizadora do evento,
em fun¢do do investimento
realizado em novas parcerias.

Participaram da terceira edi-
cdo 105 empresas, entre eles
expositores da agroindustria
familiar e de gado de raca.

ANOTE Al

A II Frutfeira — Feira Inter-
nacional de Frutas, Deriva-
dos e Afins — acontece en-
tre os dias 13 e 16 de maio
no Centro de Exposicdes
Imigrantes, em Sdo Paulo. A
Frutfeira, restrita a represen-
tantes do setor, abordard o
agronegocio das frutas no
Brasil, através de seminari-
0s com especialistas nacio-
nais e internacionais. Na
ocasifio serdo mostradas as
tecnologias de producio,
pos-colheita, distribuicdo e
logistica. Informacdes (11)
223.8766.

Irrigacdo por aspersdo em

HORTALICAS

Embrapa lancou recentemente o livro “Irri-
gagdo por aspersio em hortali¢cas — qualidade

da dgua, aspectos do sistema e método pritico de
manejo”. O livro disponibiliza informagdes so-
bre tecnologias simplificadas e de ficil assimila-
¢io por técnicos e produtores interessados em
incrementar a produtividade e a qualidade das hor-
talicas, além de minimizar a incidéncia de doen-
cas e pragas. A publicagio revela métodos para

ue o sistema de irrigagio esteja adequadamente
dimensionado e manejado, e a 4gua utilizada seja
de qualidade satisfatéria. Define ainda, quando e
quanto irrigar diversos tipos de culturas. Tabelas,

réﬁcos,’ esquemas, célculos, glossirio e mapas
climatolqg}f:os. demonstram os ganhos econdmi-
cos, a eficiéncia, o gasto de energia e a mio-de-
obra empregada nos principais sistemas de irri-
gagfio por aspersao.

Qualfzagc da Asﬁa, Aspectos do Sistema,
e Método Prético de Manejo i

O II Congresso Brasileiro de
Soja e o Mercosoja 2002
acontecem de 03 a 06 de ju-
nho em Foz do Iguacu. Nes-
te ano o tema central do con-
gresso serd “Perspectivas do
agronegdcio da soja”. As-
suntos como manejo de
plantas daninhas, soja trans-
génica na Argentina, novas
tendéncias serdo discutidos
em profundidade. Também
serdo conduzidas 20 mesas
redondas, sete conferéncias
e rodadas de negdcios. Mais
informacoes consulte o site
www.pjeventos.com.br/
cbsoja ou pelo e-mail
cbsoja@cnpso.embrapa.br

Cargill faz BALANCO do frimestre

o terceiro trimestre do

ano fiscal 2001/2002,
encerrado em fevereiro, a
Cargill apresentou lucro de
US$ 161 milhdes, volume
63% maior do que os US$
09 milhdes obtidos no mes-
mo periodo do ano anterior.

Segundo o chairmanWarren
Staley, a maior parte dos ne-
gacios de ingredientes alimen-
ticios na Europa e América do
Norte, nutrigdo dos Estados
Unidos e exterior, processa-
mento de ovos, carnes de fran-
g0 e suina e os negdcios de ex-

portacao de grios e dleos
forma os setores que apre-
sentaram resultados melho-
res do que os do ano fiscal
anterior. Presente hd 37 anos
no Brasil, a empresa tem uni-
dades industriais e escritéri-
os em 18 estados.

O VI Encontro de Plantio
Direto no Cerrado e o 2°

Encontro de Plantio Direto
no Oeste Baiano ocorrem de
04 a 07 de junho em Luis
Eduardo Magalhaes/BA. Os
eventos pretendem desper-
tar o interesse nos agricul-
tores da necessidade de pre-
servacao dos recursos natu-
rais ¢ do meio ambiente.
Para tanto, o plantio direto
€ 0 manejo mais conserva-
cionista de solo. Informa-
coes (61) 272.3191.
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BIOTEC

Um relatério
de 20 paginas ela-
borado pelos pro-
fessores de genéti-
ca Rubens Nodari/
SC e Deonisio
Destro/PR caiu
como uma bomba
sobre as preten-
sdes dos favori-
veis ao cultivo da
soja transgénica. O docu-
mento, cuja andlise baseou-
se em dreas clandestinas cul-
tivadas no Rio Grande do
Sul, mostrou uma queda de
producdo de até 540 quilos
por hectare na lavoura trans-
génica. Enquanto a produti-
vidade da soja modificada na
regido de Palmeira das Mis-
sdes/RS foi de 1.020 quilos
a 1,6 mil quilos por hectare,
adalavoura tradicional ficou
entre 1.680 quilos a 1,8 mil
quilos.

Conforme os pesquisado-
res, o0 suposto cultivo de 1
milhdao de hectares com
transgénicos no Rio Grande
do Sul levou a uma perda de
R$ 200 milhdes, gerando
quebra de 540 mil toneladas.

Soja mmsgemta DA PREJUIZO’

Como ndo poderia deixar
de ser, existem vozes discor-
dantes. E o caso do presiden-
te da Associac@o Brasileira
dos Produtores de Soja
(Aprosoja), Iwao Miyamoto.
Na visdo do dirigente, que é
produtor de sementes, os
professores desconsideraram
em sua andlise alguns fato-
res Gbvios, como incompati-
bilidade de clima e solo.
“Qcorre que o plantio foi fei-
to com sementes suposta-
mente contrabandeadas da
Argentina, posto que o cul-
tivo da soja transgénica estd
proibido no Brasil, e portan-
to estas cultivares nio sio
adaptadas as condicdes de
clima e solo do norte do Rio
Grande do Sul”, justifica.

Transgénicos SEGUROS

O ultimo relatério da So-
ciedade de Toxicologia — or-
ganizacdo norte-americana
integrada por cientistas de
universidades, 0rgidos e em-
presas, defendeu que a anali-
se sobre a segurancga dos ali-
mentos transgénicos deve in-
cidir sobre o produto final a
ser consumido, e ndo pela téc-
nica usada para produzi-lo.

Além disso, a sociedade
reconheceu o principio da
equivaléncia substancial, se-
gundo o qual os produtos ge-

neticamente modificados de-
vem ser comparados a seus
pares convencionais em ter-
mos de composicio quimica,
qualidades nutritivas e niveis
de componentes potencial-
mente téxicos. Ou seja, se 0s
testes demonstram que 0s
itens geneticamente modifi-
cados sdo equivalentes aos
convencionais, jd consumi-
dos em larga escala hd mui-
to tempo, ndo existem moti-
vos para duvidar de sua se-
guranga.

A edicdo de abril da re-
vista norte-americana Scien-
| ce publicou o sequenciamen-
| to provisério do genoma do
| arroz, revelando pela primei-
| ra vez 0 mapa genético do
cereal. A descoberta, prevé-
em os especialistas, serd um

GENOMA do arroz

|

relevante avan-
co na luta contra
a desnutrigdo,
acelerando o de-
senvolvimento
de versdes aper-
feicoadas do ar-
roz. A pesquisa
fornece detalhes
do genoma do
Oriza sativa ja-
ponica — arroz
de grao curto — e do Oriza
sativa indica — arroz de grao
longo. A primeira varieda-
de poderia levar a produgéo
de um super-hibrido e a se-
gunda abriria caminho para
uma variedade rica em vita-
minas.

.'l Granja

Embrapa com

novo laboratorio do SOLO

A Embrapa
Soja — seleciona-
da para compor a
Rede Nacional do
Projeto Genoma
Brasileiro (forma-
da por 25 labora-
térios) — inaugu-
rou em 16 de abril
dltimo o Labora- =&
tério de Blotecnologla do
Solo, em comemoragao a
seus 27 anos. A institui¢do
investiu R$ 250 mil na cons-
trugdo do prédio de 380m?
que vai abrigar o laboratério.
Por intermédio do Projeto
Genoma Brasileiro e do Pro-
jeto Genoma do Parand (Ge-
nopar), a Embrapa Soja ain-
da iré receber cerca de R$ 1
milhdo para a compra de
equipamentos, material de
consumo e capacitagido dos

A Granja

profissionais. Com o novo
laboratério a unidade Soja da
Embrapa se credencia como
uma das mais respeitadas
instituigdes do Pafs na drea
de biotecnologia. Prova dis-
so é que alguns pesquisado-
res colaboraram no seqiien-
ciamento do genoma da
Chromobacterium viola-
ceum, bactéria que tem ati-
vidade contra a doenga de
chagas, maldria e outras pro-
priedades antibidticas.

Egito aposta nos 0GiVis

Os egdpcios estdo em-
preendendo esforcos para
desenvolver variedades de
plantas geneticamente
modificadas. A iniciativa,
conforme o diretor do Ins-
tituto de Pesquisa em En-
genharia Genética para a

Agricultura (Ageri), Mag-
dy Madkour, € justificada
pelo pais africano ter pou-
cas terras cultivaveis, ape-
nas uma fonte de dgua — o
rio Nilo — e uma popula-
¢ao em constante cresci-
mento.
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RESFRIADOR de grdaos KW

A Kleper Weber estd colocando no
mercado o resfriador de graos que pode
ser aplicado em vdrios tipos de estrutu-
ra de armazenamento, seja em silos me-
talicos, de alvenaria, de concreto, em
armazéns graneleiros de fundo chato ou
em “v”. O equipamento inibe o desen-
volvimento de fungos e insetos, redu-
zindo os riscos com micotoxinas e a
contaminacio da massa de graos com
residuos de inseticidas, além de manter
o vigor e a germinacdo das sementes.
Permite ainda armazenar sementes e
griaos com teores de umidade mais ele-
vados, em situacdes de emergéncia, di-
minuindo as quebras técnicas e apresen-

tando baixo consumo energético, entre
2 e 4 kw/h por tonelada de produto.

Kepler Weber — Rua Hermann Fau-
lhaber, 216, CEP 98280-000, Panam-
bi/RS, fone (55) 3375-4000, fax (55)
3375-4277, www.kepler.com.br
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ENFARDADEIRA para palh

A Agroforn apresenta a enfardadei-
ra de cAmara fixa para palhas e pontas
de cana-de-agicar. Com cilindros de
ferro e correntes de ag¢o, a miquina en-
farda qualquer material: capins, legu-
minosas para feno e pré-sacos, palha de

a e pontas de cana

arroz e trigo. A cada dois minutos a
mdéquina produz um fardo de palha,
pontas e pedacos de cana com 1,2 me-
tro de didmetro por 1,2 metro de com-
primento, pesando de 300 a 400 quilos.
O material enfardado pode ser aprovei-
tado para cobertura morta de pomares,
parreiras ou para queimar em caldeiras.

O equipamento pode ser acoplado a tra-
tores com 70 HP.

Agroforn Indistria e Comércio de
Miquinas Agricolas Ltda. — Distrito
Industrial, 100, Quadra 2, CP
22,CEP 18640-000, Pardinho/SP,
fone (14) 6856-1138, fax (14) 6856-
1259, www.agroforn.com.br

NO'VID'ADES NO MERCADO

Novo conceito em
REUTILIZACAO DA AGUA

A Mizumo Jacto estd trazendo para
o Brasil o sistema modular de tratamen-
to de esgoto doméstico, o Mizumo Fa-
mily, que trata e reutiliza a dgua para
fins nao-potaveis. A linha family é su-
percompacta, ideal para residéncias, es-
critérios e pequenas unidades industri-
ais, atendendo a uma capacidade de tra-
tamento de 1.600 a 2.600 litros por dia.
O tratamento proporciona uma reducédo
na matéria orginica presente no esgoto
em torno de 90 e 96%, tornando possi-
vel a reutilizacdo da dgua em jardins,
pomares, hortas, lavagem de pisos, pa-
redes, veiculos, etc.

Mizumo Jacto — Av. Fundacio Shunji
Nishimura, 184, CEP 17580-000, fone
(14) 3452-5984, fax (14) 3452-5985,
www.mizumo.com.br_

Divulgacdo

COLHEDORA de forragens

A Capimenta 2000 PR € a novg ¢
da para pecuaristas, confinadores, ¢j
amento, com 2.000 milimetros de |

olhedora de forragens da Menta Mit. Indica-
tricultores e outros empreendedores. O equi-
argura de corte, é uma colhedora de forragens

ARGAMASSA
industrializada seca

A Fida, empresa pro-
dutora de calcario e cal,
estd lancando a argamas-
sa industrializada seca,
mistura a base de cimen- -

Divulgagdo

acta que
robusta € compacta que pode trabalhar entre ruas de pomares de citros e outros, | toportland, cal hidratada

roduzindo rHQaO_Para sllagen1 Ou trato didrio com menor custo. A forragem é
jcada duas vezes: Na primeira, o corte & feito por um rotor picador recolhe?lor de
25 facas, sendo depois langado para uma rosca sem fim que pressiona a forragem
ara um potente rotor replcad_or de 10 facas em aco com témpera localizada, gom
corte frontal e transversal mais eficiente e particulado, entre 3 e 5 centimetros. A

novo modelo pode v11"ec!u1pad‘o Opcionalmente com uma bica de saida especial
para trabalhar com o0 capim pré-secado.

Menta Mit Mdquinas Agricolag
Ltda. — Rua Bardo do Rio Bl‘anco, \rah
575, CP 08, CEP 14240-000, Caju. | #:
ru/SP, fone (16) 3667-3411, fax (16)
3667-3131, www.mentamit.com,br

Divalgagao

areia classificada e seca,

filler mineral e aditivos. O composto per-
mite melhor manuseio e aderéncia em
suas diversas utilidades, sendo um pro-
duto de extrema praticidade. Os tipos
produzidos sdo: assentamento, assenta-
mento estrutural, reboco grosso, reboco
fino, colante interna e colante externa.

Irmaos Cioccari e Cia. Ltda. — Av. Pi-
nheiro Machado, 239, CEP 96570-
000, Cacapava do Sul/RS, fone (55)
281-1323, www.fida.com.br
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Dr. Isaac Ribeiro Ferreira Leite
presidente da Cooperativa Regional de Cafeicultores
em Guaxupé/MG Ltda. (Cooxupé)

da vez que eu viajava a Santos,
pensava que enquanto nao eXpor-
tdssemos, nio irfamos desfrutar dos
beneficios gerados pelo café. A cidade era
sindnimo de fartura. Acreditava que o ca-
minho para o crescimento estava na cria-
gz:m de uma parceria no setor de exporta-
cdo.

Na final da década de 70, tive a opor-
tunidade de viajar para Europa e Estados
Unidos em companhia de nossos correto-
res. Foi quando estudamos uma parceria
entre os grupos Itad, Volkswagen e Coo-
xupé. Questdes politicas impediram que
concretizdssemos esse sonho. Penset, en-
tdo, que o melhor seria caminhar sozinho.

Em marco de 78, realizei um viagem
ao Chile e 14 efetuei nossa primeira ven-
da de café: 200 sacas, o que ja era um
comeg¢o. Em maio daquele ano estive na
Alemanha e 14 acertei a venda de mais
500 sacas. Ao regressar, providenciei a
documentagdo para exportar essas 700
sacas. Foi assim que demos inicio 2 his-
toria da exportagdo da cooperativa, sem
saber que 23 anos depois seriamos o0 mai-
or exportador de cafés de qualidade do
Brasil.

Nao crescemos da noite para o dia. Em
1979, nosso embarque foi de 900 sacas.
Em 1981, surgiu o primeiro obsticulo: o
sistema de cotas de exportagiio. As em-
presas brasileiras que nio possufam co-
tas ndo podiam exportar. Convoquei 0s
presidentes de outras cooperativas e, jun-
tos, fomos ao encontro do presidente do
Instituto Brasileiro do Café (IBC).

O IBC, solidério a nossa causa, esta-
beleceu uma cota de 10 mil sacas de café
por cooperativa, para serem exportadas a
titulo de experiéncia. A Cooxupé agarrou
esta oportunidade e e partir dai abrimos
um leque para nosso crescimento. Em
1982, demos nosso primeiro grande sal-

to, ao exportar perto de 70 mil sacas. Isso
nos motivou a abrir filial em Santos, fato
concretizado em maio de 1984. Assim
abrimos nossas portas diretamente ao mer-
cado internacional. De 14 para cd, o volu-
me exportado pela cooperativa tem sido
crescente. Exce¢do apenas ao ano de
1995, quando as geadas de junho e julho
de 1994 diminuiram a safra brasileira de
café e, consegiientemente, as exportagoes.
Em 1996, embarcamos 5635 mil sacas do
produto. Em 1997, aproveitamos a escas-
sez de cafés arabicas em outros paises pro-
dutores para superar os embarques do ano
anterior em 74 mil sacas: exportamos vo-
lume recorde de 639 mil sacas. Em 1998,
o desempenho foi ainda melhor. Ultrapas-
samos 700 mil sacas exportadas e fecha-
mos 0 ano como o terceiro maior expor-
tador brasileiro de café.

A forca da competitividade dos cafés
padronizados pela Cooxupé tornou-se ain-
da mais evidente a partir de 1999, ano em
que superamos, pela primeira vez em nos-
sa histéria, o embarque de 1 milhio de sa-
cas. Naquele ano exportamos 1.050.601
sacas, o equivalente a 5% do volume total
embarcado pelo Brasil. Nos dois dltimos
anos mantivemos o volume exportado aci-
ma de 1 milhdo de sacas e ndo mais deixa-
mos de figurar na lista dos maiores expor-
tadores brasileiros. Por trés vezes conse-
cutivas — de 1999 a 2001 — fomos a em-
presa lider nos embarques de cafés finos
efetuados pelo porto de Santos.

O fato é que diante das dificuldades
enfrentadas pelo setor cafeeiro, a Cooxu-
pé mantém o mes-
mo ritmo de tra-
balho. Temos co-
mo meta prioritd-
ria dar liquidez &
produgio de nos-
s0s cooperados,

COOXUPE conquista sucesso

que a cada ano nos confiam, a tarefa de
comercializar seu produto. Jamais deixa-
mos de investir em maquindrios de pri-
meira linha para oferecer, a0s nossos con-
sumidores, o que ha de melhor. Temos atu-
ado sem descanso para que os cafés pro-
duzidos no sul de Minas, onde concentra-
mos a maior parte de nossos nticleos, seja
cadam vez mais conhecidos na Europa.
O café do cerrado, regido onde atuamos
com quatro filiais, também vem conquis-
tando mercados.

No final de 2002 completaremos 45
anos de atuacdo na drea cafeeira. Neste
periodo, temos orientado nossos coope-
rados sobre a importiincia de mantermos
a qualidade de nossa produgfo. Temos que
eliminar gastos supérfluos. Evitar desper-
dicios. Avaliar nossas lavouras e ndo gas-
tar em talhdes improdutivos. Reduzir cus-
tos, mas jamais depreciar a qualidade. O
café sempre foi e serd um bom negécio.
Nio é novidade o fato de termos inicia-
do este milénio em situagdo delicada: sa-
fra pequena, pregos baixos, maturagao ir-
regular, descapitalizagio do cafeicultor e
encarecimento tanto dos insumos quanto
da mio-de-obra. A histéria da cafeicul-
tura alterna fases boas e ruins, sobrevi-
vendo a adversidades.

A frente da Cooxupé desde sua fun-
dacdo, acredito que o terceiro milénio pre-
cisa de uma nova politica para o produto.
Como representante da cafeicultura no
Conselho Deliberativo da Politica do Café
(CDPC) pretendo perseguir esta meta
exaustivamente. [

No final de 2002 completamos 45 anos de atuagdao na
drea cafeeira. Neste periodo, temos orientado nossos

cooperados sobre a importincia de mantermos a qualidade
de nossa produgdo
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Ga”do 8iras que vz revolucionar o mercado e a sua produ¢ao: 9650 STS e 9750 STS.

1 S0l Deere esta lan lidade de grdo
Ali Se :
qu teenologia de ponta, a 9650 STS € a 9750 b eazfebiadasing Brasi

il alta performance:
vao garantir muito mals® bém esta |

ajgm disso, a John peere fam 4 ancando as novas plataformas Série 600, desenvolvidas para atender as necessidades g
46 uMa Colheitadeira de alta P?rgrmance' Possuem 0 exclusivo sistema HYDRAFLEX®, no qual um sistema hidraulico

permite ajustar o nivel 48 flexibilidade e a preggy, da plataforma sobre 0 solo @ partir da cabine da colheitadeira.
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O produtor nao cultiva mais
como antigamente.
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E por iss que a linha Exitus é
um sucesso atras do outro.

Quando a New Holland langou o trator multitarefa Exitus o sucesso foi absoluto. Depois, atendendo a pedidos, a
New Holland langou o trator Exitus versao 4x4, que ja chegou passando por cima da concorréncia. E o sucesso
destes tratores foi tao grande que a New Holland agora langa uma linha completa, de 55 a 95 cavalos. Va ao seu
concessionario New Holland e conheca a linha de tratores multitarefa mais produtiva, mais versatil e mais
econdmica do Brasil. E um Exitus atras do outro. Afinal, vocé ja evoluiu. S6 faltava o trator.

NEW HOLLAND

A linha multiuso da New Holland. Especialista no Seu sucesso.




