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- Altamente eficaz contra brachiarias e gramineas de dificil
controle.

adk - Flexibilidade de aplicagdo: tanto no plantio direfo
quanto no convencional. y ' |

- Total seletividade ao feijao. |
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Divulgagdo

de Minas Gerais

A Granja— A Fazenda Boa Fé é pal-

Luciana Radicione

4 40 anos com forte Ir. 36{1?30 na pre odl ugcao de co de ensaios de novas variedades e dias-
: do sido pioneiro nio de-campo. Como e quando comecou esse

sementes de soja, ten e ; trabalho?

apenas no Rio Grande do Sul como também em Jonadan Ma — A Fazenda Boa Fé é

: : z 4 a mais importante vitrine de exposi¢io tec-
Minas Ger: ais, O GI‘UpO Boa Feé-Ma Shou Tao mantem a noldgica para as principais empresas € en-

confortivel posicao de maior vitrine da exposi¢ao tidades de pesquisa que visam apresentar
langamentos, novas variedades de soja e

tecno]égjca de Minas Ger: ais. Todos os anos, seu 1amoso novos hibridos de milho. Esse palco de en-

gL > ‘s de dois mil produtores e saios em escala comcrc.ial se trapsfom]ano
dia-de cammpo reune maits L famoso Encontro Técnico de Milho e Soja,

Imp()ﬁalﬂes 1}75{—’-11]]?565 e emp resas do St?fOI' agr 760]3’ realizado anualmente, na época de pleno

que lazem questio de validar suas pesquisas nos campos desenvolvirgegto da Bu]tul;'c}, el\jlltrg Ifeverei-

3 , . r'O € marcgo. rupo Boa Fé—Ma Shou Tag

de ensaios da Fazenda Boa F €, e COHQUISfWG & sempre se caracterizou como uma empre-
)

rfm_| ol econhece 0s sa usudria da mais alta tecnologia agricola

diretor-executivo do grupo,
il e, para tanto, tudo que ela adota ou difun-

bons fiutos dessa dedicagdo: “Nossas parcerias Ja i ibrns-sc plenamente saoramentads
permitiram que as cultivares desenvolvidas sejam as como tecnologia aprovadfa. As empresas e

S . - ~ instituicoes de pesquisa fazem questio de
principais em uso atualmente na B ahia, Goids, Sao testar e validar suas pesquisas e suas tec-

Paulo, Mato Grosso e Mato Grosso do Sul” nologias aqui. Foi assim que comegou esse
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trabalho, ha 11 anos: uma somatoéria de to-
das essas empresas trabalhando juntas. O
grupo realiza também varios dias-de-cam-
po regionais nas principais regides produ-
toras de soja de Goias, Minas Gerais e Sdo
Paulo. Os pequenos eventos destinam-se a
apresentar tecnologias mais adaptadas a
necessidade de cada regifio e visam tam-
bém apresentar uma vitrine tecnologica das
principais cultivares desenvolvidos pelo
programa soja da Embrapa, Empresa de
Pesquisa Agropecudria de Minas Gerais
(Epamig) e Fundagao Tridngulo de Pesqui-
sa e Desenvolvimento, nas condigdes de
clima e solo de cada local.

P — Como funciona essa parceria
com empresas que desenvolvem a tec-
nologia da semente?

R — A parceria ¢ feita por meio de uma
cotizagdo de produtores de sementes (no
caso de Minas Gerais, somos 18 produto-
res), que investem capital e recursos finan-
ceiros para desenvolver pesquisas em bus-
ca de novas variedades, em uma parceria
integrada por meio da Fundagiio TriAngu-
lo, com sede em Uberaba/MG. A Embra-
pa Soja € detentora de grande parte do ger-
moplasma, sendo que a outra parte é pro-
veniente da Epamig. A Associacio dos
Produtores de Sementes do Estado de Mi-
nas Gerais (APSEMG), que agrega os prin-
cipais produtores mineiros de sementes,
também tem uma participagfio nessa par-
ceria. O Grupo Boa F€, em sua primeira
fase de desenvolvimento dessa parceira, é
obtentor vegetal junto com a Embrapa e
Epamig para o desenvolvimento das culti-
vares BRSMG Confianga, BRSMG Lide-
ranca, BRSMG Seguranga, BRSMG 68
(Vencedora), BRSMG Garantia ¢ os lan-
camentos BRSMG Robusta e BRSMG
Preciosa. Portanto o Grupo Boa Fé-Ma
Shou Tao investe pesadamente nessa par-
ceria, tendo acreditando desde o inicio no
programa, que desenvolve hoje as princi-
pais cultivares plantadas em Minas Gerais,
como também na Bahia, Goias, Mato Gros-
s0, Mato Grosso do Sul e Sdo Paulo.

P — Quantos produtores a Fazenda
Boa Fé retine por ano, durante a reali-
zacdo desses dias de campo, e que anali-
se o sr. faz dessas apresentacdes e de seus
resultados praticos?

R — A Fazenda Boa Fé, por meio des-
se grande dia-de-campo, que até 2002 teve
aduragdo de dois dias e que a partir de 2003
passara ser realizado em trés dias, tem reu-
nido um publico de duas mil pessoas. Para
0 ano que vem, €speramos reunir mais de 2,
2 mil pessoas. As apresentagdes e palestras
técnicas e as tecnologias expostas por todas

as empresas e entidades sdo de aplicagdo
muito prética, ¢ um grande diferencial des-
se trabalho é que os resultados colhidos a
campo, principalmente a colheita do milho,
sdo feitos em escala totalmente comercial.
As empresas fornecem insumos e recomen-
dacdio de tecnologia, e a Fazenda Boa Fé
implanta e conduz por sua conta, sem in-
terferéncia das empresas, de modo que o
resultado final reflete exatamente uma con-
dugdo em escala comercial, da maneira
como o produtor ou o agricultor costuma
trabalhar em sua lavoura. Esses resultados
de produtividade e de tecnologias séo, por-
tanto, considerados de altissima confianga,
o que confere credibilidade ao trabalho pe-
rante o publico participante.

P — Entdo, podemos dizer que a fa-
zenda sedia o maior dia-de-campo de
Minas Gerais?

R — Este critério de conduzir em es-
cala comercial, aliado a um grande esfor-
¢o conjunto das empresas, além da soma-
téria de experiéncia acumulada ao longo
dos anos, realmente tem caracterizado o
Encontro Técnico de Milho e Soja como o
maior evento agricola de Minas Gerais e
um dos maiores do Brasil Central.

P — Como foi o inicio das atividades
da empresa em Minas Gerajs?

R — O grupo iniciou suas atividades
em 1973, no municipio de Conquista/MG,
regido de Uberaba. A empresa foj implan-
tada como uma extensio de nossa produ-
tora de sementes do Rio Grande do Sul, a
Granja Alegre, que teve inicio em 1960,
sediada na cidade de Carazinho. Como o
mercado de sementes expandiy-se para a
regido central do Pais, entrando por Ube-
raba como o portal dos Cerrados, o pro-
prietario da empresa, Ma Shou Tao, vis-
lumbrou a possibilidade de expandir esse
trabalho para atender a essa vastg regiao
do Brasil Central. O empreendimento foi
plenamente apoiado pelo governo de Mi-
nas Gerais e pelo entio ministro da Agri-
cultura, Alisson Paulinelli, que incentivou
a introdugéo da tecnologia de produgdo de
soja em Minas Gerais. Ma Shou Tao foi
pioneiro na produgdo de soja e de semen-
tes de soja nd0 apenas no Rio Grande do
Sul, mas também em Minas Gerais.

P — Essa parceria com as demais
empresas influencia diretamente na es-

colha das variedades utilizadas em sua
fazenda?

R — A parceria que o Grupo Boa Fé—
Ma Shou Tao mantém com as principais
entidades de pesquisa e empresas influen-
cia fortemente o publico consumidor, ou
seja, os agricultores que utilizam as tecno-
logias apresentadas certamente escolhem
as melhores cultivares para suas fazendas,
em busca da crescente produtividade.
Quando iniciou-se a soja em Minas Gerais
na década de 70, a produtividade nédo pas-
sava do 1,2 mil quilos por hectare. Hoje,
praticamente 30 anos depois, o rendimen-
to da soja mais do que dobrou no Estado,
atingindo aproximadamente 2,7 mil quilos
por hectare. Nesse ponto, 0 Grupo Boa Fé—
Ma Shou Tao sente-se orgulhoso por ter

uma parcela ndo apenas para o desenvol-
vimento como também para a difusdo da
melhor tecnologia em produgdo de soja,
contribuindo para o aumento da produg@o
em todo o Brasil.

P— Qual a estrutura da agropecui-
ria hoje, em termos de culturas produ-
zidas, produtividade e drea plantada? A
atividade em algumas culturas ¢ total-
mente voltada 2 producio de sementes?

R — A produgio de soja € totalmente
voltada para a produgio de sementes. Além
das dreas proprias, trabalhamos também com
cooperativados nas regides de Uberaba e
Uberlindia. Temos uma produgio de 32,5
mil sacas de soja cultivadas em 650 hectares
e de 52,5 mil sacas de milho-gro cultivados
em 350 hectares, mais seis mil toneladas de
milho-silagem, que ocupa uma area de 150
hectares, além de uma produgio de 87,1 mil
toneladas de cana-de-agticar, plantadas em
1,02 mil hectares e 5 mil sacas de sorgo-sa-
frinha cultivados em 100 hectares.

P — Quais as praticas conservacio-
nistas adotadas na propriedade e que re-
sultados que elas vém apresentando, tan-
to em produtividade quanto em redu¢io
de custos?

R — Adotamos o plantio direto na pro-
priedade como a principal pratica conser-
vacionista, buscando ndo apenas preservar
o solo e o meio ambiente, mas principal-
mente buscar um maior equilibrio do tra-
balho com os recursos naturais. Com o uso
adequado do solo e da dgua, valorizando
os recursos humanos na filosofia da em-
presa, buscamos a sustentabilidade da ati-
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O SEGREDO DE QUEM FAZ

vidade, hoje um dos principais enfoques de
nosso trabalho. O resultado tem sido o au-
mento da produtividade e também a redu-
¢do de custos, gerando maior lucratividade.

P — As praticas conservacionistas,
como o plantio direto, sdo realizadas em
qual extensio da propriedade? A idéia é
amplia-las?

R — Elas sdo adotadas em 100% da area
da fazenda, nas culturas da soja, milho, cana-
de-agucar, plantio de safrinhas e demais cul-
turas de verdo ou de inverno. Nosso trabalho
tem sido difundir essa tecnologia para os
demais produtores, para que eles também
passem a adotar o sistema de plantio direto
como uma filosofia de vida e trabalho.

lhor tecnologia de tratamento de sementes
associada a uma boa inoculagdo, o uso de
sementes com geracio controlada. Um cui-
dado muito importante é na colheita, quan-
do a semente € colhida com umidade ade-
quada, visando um menor nivel de dano
mecinico, para que ela chegue, ao produ-
tor, com 0 maximo potencial de germina-
¢do. O beneficiamento deve ser realizado
com as mais modernas tecnologias e com
os melhores equipamentos, para separar as
sementes ndo apenas por tamanho por meio
de peneiras em milimetros, como também
por meio de mesas dessimétricas (que se-
param a sementes pelo peso) e também um
treinamento de toda a equipe visando a qua-
lidade total da semente — que envolve des-
de o planejamento de plantio até a coloca-

Existe um conceito de queo Pplantio direto depende

do uso de mdquinas caras. Isso é totalmente errado

P — A técnica do plantio direto exige
investimentos muito altos em maquinas,
como plantadeiras, por exemplo?

R — O PD nio exige grandes investi-
mentos. O maior investimento € na pessoa,
em sua mentalidade. O produtor rural tem
que, primeiro, mudar sua filosofia de vida e
o modo de encarar o solo, as plantas e o
ambiente. Existe um conceito de que o plan-
tio direto é dependente do uso de maquinas
caras, plantadeiras e tratores grandes, de alta
poténcia. Isso € totalmente errado. Basta a
pessoa querer mudar seu modo de trabalhar
o solo, trabalhando um conceito de maior
equilibrio com o ambiente, conservando o
solo e os recursos naturais, e sera muito fa-
cil para ele adaptar suas maquinas usadas
por meio de pequenos investimentos num
primeiro instante. A medida que essa mu-
danca for gerando recursos e maior capaci-
dade para investimento, o produtor tera con-
digdes de adquirir maquinas mais moder-
nas. Mas uma coisa eu gostaria de deixar
bem enfatizado: o plantio direto ndo exige
investimentos altos. Basta apenas querer
mudar, em primeiro lugar, a mentalidade.
Pode se fazer excelente plantio direto com
baixos custos.

P— Que cuidados especificos que sao
tomados na fazenda, quando se trata da
producdo de sementes, do plantio a co-
lheita?

R — Em primeiro lugar, trabalhamos
com um programa que gera uma melhor tec-
nologia em genética de soja, o que passa
pela adogdo do sistema de rotacio de cultu-
ras, pela implantagio dos campos de semen-
tes em areas com alta sanidade, uso da me-

¢do da semente na propriedade do cliente.

P — Em sua opinifio, muitos produ-
tores adotaram o plantio direto apenas
por modismo, sem conhecer os reais be-
neficios dessa técnica...

R — Em todas as regides, concordamos
e verificamos que muitos produtores entra-
ram para o plantio direto apenas por modis-
mo, acreditando que o PD seria apenas JO-
gar um dessecante na lavoura e plantar com
uma plantadeira moderna e cara, sem pIl-
meiro verificar se ele estava estruturado nos
aspectos técnicos —solo, recursos humanos,
administrativos e de acompanhamento, do
campo. Isso realmente tem gerado muitos
fracassos na adogdo do plantio direto- Vol-
to a falar que a primeira mudanca deve Ser
feita na mentalidade, com uma conversao
para a filosofia do PD.

P — Qual a contribuicdo dada pela

empresa paraa formagio do Clube Ami-

gos da Terra (CAT) na regido? Como se
trabalho?
deu}:s_sie O Clube Amigos da Terra de Ube-
raba/MG foi fundado ha sete anos por meto
de nosso conhecimento Qa idealizacao da
Associagdo de Plantio Direto no Cerrado
(APDC), que influenciou a mim € a0 pro-
dutor Janior Guidi. Com o auxilio de alguns
técnicos da Prefeitura Municipal de Ubera-
ba, comegamos a Nos reunir para criar o
CAT. tentando agregar produtores da regido
que trabalhassem ou estavam iniciando o tra-
balho com PD. A busca dessa unido em tor-
no da tecnologia de plantio direto deu-se
pela necessidade de troca de experiéncias,
em busca de informag@es sobre essa nova

técnica, pela falta de dados por parte da li-
teratura especializada ou mesmo de insti-
tuigdes de pesquisas. Isso porque o PD criou
uma nova agronomia, diferente da conven-
cional, onde todos os conhecimentos na area
de fertilidade, manejo das culturas e con-
trole de pragas e doengas, entre outros, de-
vem ser reaprendidos pelo uso dessa tecno-
logia. O nosso Clube, que comegou com
dois produtores, envolve hoje mais de 200
produtores na regido de Uberaba e influen-
ciou a formagdo de outros CATs no Estado,
como os de Uberlandia, Tupaciguara, Itu-
verava, Pirassununga e Sertdozinho.

P — O controle biolégico de pragas é
realizado?

R — O controle biologico de pragas ¢
realizado na Fazenda ha muitos anos, prin-
cipalmente na cultura da soja, control'ando
a lagarta-da-soja por meio do baculovirus e
o controle de percevejos-da-soja, por meio
da criagdo de parasitoides (Trissolcus basa-
lis). O resultado da adogio do controle bio-
logico de pragas tem sido um ambiente de
produgdo agricola muito mais equilibradg

e saudavel.

P — Neste ano, 0 SI. reduziu a dreg
parao milho, em funcio .do bom momep.
to anunciado para a soja, ou segue um

lanejamento, em fungio da importsp.
cia da rotagdo de culturas?

R — Para esta safra 2002/2003, iremog
manter as areas ldt’?ntlcas para milho e soja
sem que sejamos influenciados pelo exce.
Jente prego da soja, acima da média ner.
mal, pois em nosso planejamento a rotagio
& uma condi¢do primordial do sistema de
escolha de culturas.

P — Qual o tratamento dado ao solo
no periodo de inverno? Quais as culgy.
ras que fazem a cobertura nesse perjo.
do? 3

R — No invemno, implantamos ag cul-
turas de cobertura, visando a formagio de
biomassa, por meio do plantio de um COo-
quetel de espécies compostas por milhetg
aveia branca, nabo forrageiro e sorgo, mis:
turados em uma propor¢do recomendagy
para nossa regido. Apesar de termog um
periodo muito seco, pelo menos duas oy trag
espécies conseguem se sobressair e manter
uma cobertura na area, conforme o ang.
Quando trabalhdvamos com uma espécie,
estdvamos sujeitos a problemas climaticos,
a um perfodo seco muito prolongado, as
vezes uma geada, que chegava a prejudicar
a espécie que foi plantada. Com o coquetel,

este problema fol minimizado, pois ¢ possi-
vel implantar pelo menos um grupo de es-
pécies que conseguem cobrir o solo.
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__ACONTECEU ES

Agronegocio festeja

um primeiro semestre
“de ouro”

AACONTECENDO VAIACONTECER

S egundo a Confederagcdo Nacio-
nal de Agricultura (CNA), o Valor
Bruto da Produgdo (VBP) devera che-
gar aos R§ 103,5 bilhdes até o dia 31
de dezembro, o que representa 9,7% a
mais que em 2001. Isso significa R$ 9
bilhdes de renda para o campo neste
ano. Nimeros estatisticos sdo chatos
de guardar.

O bom ambiente e o cenério favo-
ravel no setor rural revelam que o PIB
agricola, no primeiro semestre, regis-
trou um recorde de 8,18% sobre o ano
anterior, que ja foi bom. Ou seja: o
percentual de aumento ¢ sobre um pa-
tamar bastante favoravel. No ano pas-
sado o PIB agricola cravou R$ 54,54
bilhdes. Projeta-se hoje que ele deve-
ra ultrapassar a R$ 59 bilhdes. Um sal-
to e tanto.

Por que est4 acontecendo tudo isso?

Aqui vdo as principais razdes.

1. Os precos das commodities, com
excegdo do café, sdo capazes de dar lu-
Cro a quem planta.

2. As perspectivas de manuten-
¢do de pregos durante o proximo ano
sdo firmes.

3. Sdo muitas as possibilidades de
financiamento. Hé4 dinheiro na praca
para quem investir e plantar.

4. Os juros e caréncias estio bas-
tante compativeis para uma atividade
de alto risco.

Dessa forma, a conjungio destes
fatores, finalmente, esta levando di-
rnlheiro para quem produz com efici-
éncia.

E, obviamente, espera-se que, com
tudo isso, a proxima safra ultrapasse
com folga a producgio de 100 milhdes
de toneladas.

A for¢a do produto
primario

O s Estados Unidos sdo os maiores

produtores mundiais de produtos
com valor agregado. Sdo também os mai-
ores produtores e exportadores de alimen-
tos na fase priméria. Isto é: uma condi-
¢do ndo exclui a outra. Pelo contrario. Ha
plena convergéncia de interesses e obje-

tivos. Por qué? Simplesmente porque os
norte-americanos oferecem ao mercado

aquilo que ele quer e precisa.

Nesse sentido, é bom saber que o
Brasil obtém o primeiro lugar na pro-
ducdo de café, agucar e laranja. E o
segundo produtor mundial de soja e
frango.

A populagio bovina brasileira equi-
vale, em nimero de cabecas, aos reba-
nhos dos Estados Unidos, Argentina e
Australia, somados. Porém, estamos
ainda em terceiro lugar em matéria de
produtividade. Com certeza, nio por
muito tempo. Afinal, os avangos tecno-
l6gicos de manejo, a melhor qualifica-
¢do genética e nosso clima favoravel
fardo, em breve, a diferenga também
neste setor e, tudo indica, seremos fu-
turamente os primeiros do ranking. E
claro que ainda ha um longo caminho a
percorrer, iniciando pela total erradica-
¢do da aftosa. Estd bom, mas pode e
deve ficar melhor.

Por isso mesmo, aqui vai um reca-
do ao presidente FHC. Os produtores
rurais gostariam que os 12 itens a se-
guir fossem resolvidos ainda durante
seu mandato:

1. Reativagdo imediata do progra-
ma Pré-Alcool.

;. Acdo enérgica e habil para ne-
gociar nossas €Xportacgdes, enfrentan-
do com diplomacia e marketing agres-
sivo as barreiras alfandegarias e, prin-
cipalmente, o protecionismo da Unido
Européia e dos Estados Unidos em re-
lagdo a seus produtos primarios.

3. Incentivo a cultura do milho.

4. Enfrentar, de frente, a questdo
do trigo. Afinal, trata-se de seguranga
alimentar. Entre tantas coisas, o trigo
precisa — com urgéncia — de estimulo,
zoneamento e rentncia fiscal,

5. Liberagdo imediata dos transgé-
nicos, principalmente para as culturas
de soja, algodao ¢ milho.

6. Um programa para produgio, em
pequenas propriedades, da ovelha-car-
ne € um plano de marketing para o con-
sumo desse produto.

7. Regras claras na implantacio da
rastreabilidade bovina.

8. Um seguro agricola amplo e
acessivel.

9. Alavancagem, com vontade po-
litica, do programa Banco da Terra.

10.Novas estradas em todas as di-
regoes e manutengdo/duplica¢do das ja
existentes. O escoamento rapido e eco-
némico da colheita ¢ tao importante
quanto o ato de plantar.

11. Desoneracdo de impostos em ni-
veis federal e estadual. Uma agricultu-
ra sem subsidios ndo suporta a “‘gigo-
lagem™ dos impostos.

12.Desativar o INCRA, como pro-
pos o falecido José Lutzenberger em
memoravel depoimento a edicio de fe-
vereiro da revista A Granja.

Um dos problemas
da agricultura é que os
formadores de opinido

sdo urbanos

P 0UCO a pouco, as mass midia come-
cam a se dar conta de que o setor
agricola emprega cerca de 17,4 mi-
lhoes de pessoas.

No momento em que todos os can-
didatos ao cargo de Presidente da Re-
publica batem na tecla do desempre-
go, é hora do Brasil urbano dar-se
conta disso.

O Brasil agricola estd extrema-
mente competitivo e nenhum outro
setor da atividade econémica conse-
gue reverter uma situa¢do em tdo pou-
co tempo. Afinal, basta uma boa sa-
fra com clima favoravel e precos ade-
quados para os produtos primarios
que, em seis meses, a resposta positi-
va vem com rapidez e vigor.

Segundo afirmagdo do ministro Pra-
tini de Moraes — ndo desmentida, o
agronegdcio estd empregando, no mo-
mento, mais gente que a construgio ci-
vil, um segmento de atividade econd-
mica que exige grande contigente de
méo-de-obra.

Esta na moda

s restaurantes da moda, principal-
mente do Rio de Janeiro e Sdo Pau-
lo, através de seus badalados chefs-de-
cuisine, decretaram que pratos a base de
carne ovina sdo o must do momento.
Resultado: o quilo do cordeiro
esta 25% acima do preco do boi e a
mercadoria esta faltando. A produ-
¢do brasileira estd atendendo a ape-
nas 50% da solicitagdo do mercado.
Estd ai, ao que tudo indica, uma
boa opgdo para as pequenas € médi-
as propriedades. Afinal, ndo tem por-
que o Brasil importar um produto que
podemos criar com extrema facilida-
de, principalmente no Sul e Sudeste
do Pais. B !
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Manval para montar ferreiro suspenso para CAFES

“Gostaria de receber (ou
ver publicadas) matérias so-
bre como montar um terrei-
rdo suspenso para o café.
Ou entdo alguma indicacdo
de livro ou manual sobre o
assunto.”

Onivaldo Rossi

onivaldorossi@uol.com.br

R — Prezado leitor: no
sitewww.belgobekaert.com.br
vocé pode obter informagdes
sobre o assunto. La também
estd disponivel para venda o
Manual de Construgdo de
Terreiros Suspensos para Se-
cagem de Café. Saiba que os
ferreiros suspensos apresen-
tam como vantagens a me-
lhoria da qualidade do café
(bebida) com a obtenc¢do de
sobrepreco no mercado e a

reducéo da mdo-de-obra de
secagem, além do Secgd{}r
suspenso fter custo mais re-
duzido em comparagdo ao

método de secagem tradici-
onal em terreiros pavimenta-
dos. A parte estrutural dos
secadores de café pode ser

construida com madeira,
pegas de concreto armado
e estrutura metdlica. O uso
de pecas de eucalipto pre-
servado nas construgoes ru-
rais é uma alternativa que
apresenta grande durabili-
dade, alta resisténcia, uni-
Jormidade e custo atrativo.
Mas seu uso em secadores
suspensos depende de ql-
guns cuidados: Evitar o uso
de eucalipto imunizado com
creosoto e derivados, dis-
pensar cuidados as pecas de
eucalipto preservado com
hidrossoliveis e adotar uma
cobertura isolante e impey-
meavel, localizada entre os
grdos de café e a madeira,
para viabilizar 0 uso da mq-
deira tratada nos secadoyeg

de café.

Producdio de COQUEIRO-ANAO, tipico do Nordeste

“Solicito informacgdes so-
bre o cultivo de coqueiro-
ando.”

Antonio Cesar Milani
Coxim/MS

R — Anténio, lhe envia-
mos uma copia da matéria pu-
blicada na edicdo de margo de
2001 de A Granja. Caro lei-
tor: paraser bem-sucedido no
empreendimento, € necessario
conhecer bem o sistema de
produgdo para torna-lo mais
eficiente e evitar possiveis des-
perdicios. Também é funda-

mental ser eficaz na comerci-
alizagdo do produto, identifi-
cando o momento cerlo pard
comprar os insumos e pard
vender a produgao. O coquei-
ro-ando é uma cultura tipica-
mente tropical, com tempera-
tura minima mendal recomen-
davel de 18°C e umidade re-
lativa média entre 65% e 85%.
O coqueiro é uma cultura bas-
tante exigente em ciguq. Uma
planta adulta necessita, em
média, um regime pluviome-
trico de 1.800 mm por ano,
bem distribuidos, ou 150 mm

por més. O coqueiro-ando é
cultivado em cerca de 90 pat-
ses. No Brasil, ele existe qua-
se todos os Estados, com um
total de mais de 50 {ml hecta-
res plantados. A maior produ-
¢do, no entanto, esta no N.:);
deste, que concentra cerca de
80% do total nacional, sendo
a Bahia 0 principal pr"oa’ufox
Cerca de 30% do que € produ-
sido no Nordeste permanece
naquele mercado para cgnszr:-
mo in natura, 35 %é deitma o
a agroindistria € 30% aos
mercados do Sul e Sudeste.

A Granmja
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“Preciso entrar em contato com al
dugido de cogumelos.”

Produtor-modelo de COGUMELOS

guma empresa que seja referéncia na pro-

Aldonso Rosa do Couto

Encruzilhada do Sul/RS

R — A Fazenda Guirra (no Estado de Sdo Paulo) é referéncia nacional
em produ¢do de cogumelos. Voce pode entrar em contato com unidades pro-
dutoras em todo o Brasil, através do site www.guirra.com.br ou pelo telefo-
ne (12) 3912-3525.




“Necessito de informa-
¢Oes sobre plantio direto e
agricultura sustentavel, bem
como dados sobre produgdo
de soja no cerrado brasileiro”.

Maria Isabel

R — Cara leitora: o
plantio direto na palha
(PDP) completou, em 2002,
30 anos no Brasil. O Pais
cultiva hoje 17,3 milhées de
hectares sob esse sistema —
cerca de 45% do total da
area plantada, pois a técni-
ca revelou-se uma eficiente
e econdmica forma de con-
trole da erosdo. O PD fun-
damenta-se na auséncia de
revolvimento do solo, na co-
bertura permanente e na ro-

tagéo de culturas. E uma for-
ma de manejo conservacio-
nista que envolve todas as
técnicas recomendadas para
aumentar a produtividade,
conservando ou melhorando
continuamente o ambiente. A
erosdo foi a principal razdo
que levou os agricultores a
adotarem o sistema de plan-
tio direto, pois causava in-
tensa degradacdo ambiental,
tornando a atividade agro-
pecudria quase insustentda-
vel. A médio e longo prazos,
0 aspecto mais positivo da
adog¢édo do sistema ¢ o con-
trole da erosdo, permitindo
uma redugdo de até 90% nas
perdas do solo. A cobertura
morta existente atua como

R —-h@ TN
e soja no cerrado

agente isolante, impedindo
oscilagdes bruscas de tempe-
ratura do solo, contribuindo
para a menor evaporagdo da
dgua armazenada (permitin-
do melhor aproveitamento da
umidacde), suportando os ve-
ranicos com maior seguran-
¢a e estabilidade de produ-
¢do. Qutro aspecto importan-
fe da conservagdo da umida-
de é a uniformidade da ger-
minagdo das sementes e o
crescimento inicial das pldn-
tulas. Em rela¢do a soja no
cerrado, podemos informar
que, desde a década de 70, o
Brasil Central é a grande
fronteira agricola nacional,
onde mais cresce a produgdo
de grdos. O interesse do Go-

L=

verno pela expanséo da pro-
ducdo de soja fez com que a
cultura ganhasse cada vez
mais incentivos oficiais.
Hoje, o cerrado produz cer-
ca de 50% de toda a produ-
¢do nacional de soja, alcan-
cando médias de rendimen-
tos superiores a nacional e a
dos Estados do Sul. A drea
colhida de soja no Brasil
Central cresceu cercade 57%
no periodo compreendido
entre 1996 e 2001, percentu-
al bem acima do crescimen-
fo médio brasileiro, que ficou
em 33%. Em relacdo a pro-
dugdo, verifica-se também
um grande crescimento, em
torno de 86%, no mesmo pe-
riodo.

Guia da ARMAZENAGEM de gréos

“Com relagio ao artigo pu-
blicado na edi¢do passada (pa-
ginas 32 e 33), solicito informa-
¢des para aquisi¢io da publica-
¢io Adrmazenagem de Graos.”

Braulio Ractz

ractz@rgsi.com.br

R — Caro leitor: exem-
plares do livio Armazenagem

de Grdos, publicado pela
Embrapa, podem ser adqui-
ridos na biblioteca da Em-
brapa Trigo, ao prego de R§
70. Informagdes adicionais
podem ser obtidas através
do telefone (54) 311-3444,
do fax (54) 311-3617 ou atra-
vés do endereco eletronico
biblioteca@cnpt.embrapa.br:

Contato com a COOPLANTIO

“Sou leitor desta con-
ceituada revista e trabalho
com pesquisa e desenvolvi-
mento, Gostaria de solicitar
o telefone ou o enderego
para contato com 0 pesqui-
sador Dirceu Gassen, com
0 objetivo de aprofundar
meu frabalho.” Pedro Mena

R — Pedro, vocé pode
entrar em contato com o
pesquisador atraves do te-
lefone (51) 3333-3066, da
Cooplantio. A Cooperati-
va esta localizada na rua
Carvalho Monteiro, 414,
CEP 90470-999 — Porto
Alegre/RS.
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CUMPRIMENTOS e sugestdo
para 2003
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A GRANJA DO ANO

Prezados senhores, vocés estdo de pa-
rabéns pela edicdo de setembro de A Gran-
ja. Estd 6tima. Aproveito a oportunidade
para sugerir que no proximo ano, A Gran-
jado Ano seja editada em CD, se nfo toda,
pelo menos a parte referente as entidades
do agronegocio.

Socrates Bezerra de Menezes Filho
Belo Horizonte/MG

Cooperativa CASTROLANDA

Ao contrario do que foi publicado na
edi¢do de A Granja do Ano, a Cooperativa
Castrolanda possui cerca de 500 associados,
sendo 205 cooperados voltados a pecuaria
leiteira. A nova fabrica de ragdes terd capa-
cidade para produzir 20 mil toneladas por
més. O valor investido é de R$ 16 milhdes e
o projeto sera concluido no primeiro semes-
tre de 2003. Outros R$ 3 milhdes estiio sen-
do aplicados em um outro complexo.

Nadiel Kowalsky — assessor Castrolanda

Di\‘n!}u?du

Presenca forte no PARANA

Sou de Itambaroca, na regido norte do
Parand. Em meu municipio e cidades vizi-
nhas, muitos recebem a revista A Granja,
principalmente colégios agricolas e coope-
rativas. Ja li uma edi¢do e me interessei
muito pelos temas abordados.

Jilio Cesar Batista de Paula

[tambaroca/PR

Linguagem ACESSIVEL
a fodos

Sou assinante da revista A Granja e
estou muito satisfeito com as reportagens
da revista Brasil Agricola. A publicacdo
possui um contetido bem didatico, em uma
linguagem acessivel a toda a classe de lei-
tores, com matérias diversificadas e novas.

Uilson Leandro Tanan Pereira

Acesse www.agranja.com ou mail@agranja.com

PROFISSIONALISMO
em destaque

Gostaria de salientar o profissiona-
lismo do repdrter Glauco Menegheti.
Agradecemos a fidelidade da reporta-
gem feita com o sr. Jorge Pereira, que
deu énfase a nosso trabalho desenvolvi-
do no Mato Grosso do Sul. E muito bom
saber que no desempenho da nossa ati-
vidade é sempre possivel contar com
profissionais sérios.

Sinara Alessio Pereira
Campo Grande/MS

Atengdo a importdncia
do FEIJAO

Sou pequeno produtor de feijio em So-
bradinho, no Rio Grande do Sul, e ﬁq_uel
muito satisfeito com a reportagem publica-
da em setembro que mostra a importancia
da lavoura de feijdo para a agricultura bra-
sileira, bem como o crescimento da produ-
¢do qualificada nas principais regioes do
Pais. Ha muito tempo eu ndo lia uma re-
portagem tdo abrangente gobre esse grao em
revistas agricolas. Parabéns a todos.

Sérgio Valdir da Silva
Sobradinho/RS
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- EDUARDO ALMEIDA REI

COMPRADORES
de fazendas

conteceu com um amigo meu,

como poderia ter sido comigo

ou com o leitor de A Granja.
Esse amigo tem uma bela fazenda, mui-
tissimo bem montada, rentavel, com 10
mil cabegas de um nelore da mais alta
qualidade. Mas ele também tem uma
por¢do de outras empresas, muito mais
rentaveis, que lhe tomam 12 horas dia-
rias de trabalho, de domingo a domin-
go. Esta riquissimo e ndo lhe sobra tem-
PO para ir visitar sua fazenda, o que
necessita de viagem de uma hora e meia
em avido particular.

Assim, quando ele vai a fazenda,
tem a sensagdo de estar tomando o tem-
po que deveria dedicar a seus outros ne-
gocios, realmente rentaveis, que exigem
sua presenca e tomam todo seu tempo.
Em suma: é um workaholic de carteiri-
nha e acha que perde seu ritmo de tra-
balho visitando o rebanho nelore, na-
quela placidez propria dos bovinos, A
fazenda conta com um corpo técnico
da melhor qualidade, faz transplantes
de embrides, tem gado premiado em
todas as exposigdes e a direcdo fica por
conta de um dos executivos do grupo,
que, por seu turno, sé pode visita-la
uma vez por més.

Meu amigo esta querendo vender a
fgzenda, 0 que absolutamente néo sig-
nifica que esteja precisando vendé-Ia.
Fez prego, para o casco, de 15 mil hec-
tares e ndo faz a menor questdo de in-
cluir 0 gado, que pode trazer para ter-
ras mais proximas da cidade onde esta
a sede de suas empresas. Vende 14, com-
pra aqui, traz o rebanho premiado e tem
a esperanca de que, mais perto, sem
depender do avido, possa visitar o ne-
lore de vez em quando.

Em junho passado, um corretor |i-
gou para o executivo do grupo queren-
do saber se a fazenda ainda estava a
venda e se o rebanho nelore poderia ser
incluido no negdcio. Informado de que
tudo seria uma questdo de preco, vol-
tou a telefonar dizendo que o compra-
dor, dr. Oswaldo, estava muito interes-

-_

sado na compra de porteiras fechadas.
Com um pormenor interessante: paga-
mento a vista.

O corretor e o comprador, dr. Oswal-
do, apareceram no escritorio central do
meu amigo. De taxi, vindos diretamen-
te do aeroporto, mas os vendedores fo-
ram informados de que o comprador,
nas vérias vezes em que esteve na fa-
zenda, andava numa perua BMW, papa
muito fina, ultimo tipo.

Conversa vai, conversa vem, 0s ven-
dedores foram informados de que o
comprador seria um grupo de Sdo Pau-
lo, gente de expressdo politica, e que 0
dr. Oswaldo era procurador dos paulis-
tas. Elegante, bem-falante, educado,
muito simpatico, o dr. Oswaldo reser-
vou-se o direito de s6 declinar os no-
mes dos paulistas na hora de fechar o
negocio. Diria os nomes em off por-
que os paulistas estavam constituindo
uma empresa especialmente para com-
prar a fazenda e ndo gostariam de ver
seus nomes na boca do povo, ou, o que
seria pior, nos jornais.

Condig¢des de pagamento? Os ven-
dedores pediam 20% de sinal e o restan-
te na escritura, um més depois. Tudo es-
criturado sem caixa 2, até porque a fa-
zenda pertence a meu amigo ha muitos
anos € ndo esta sujeita ao pagamento de
imposto sobre o lucro imobilidrio.

Elegantissimo em seu terno de pau-
lista rico, dr. Oswaldo foi logo dizendo
que estava autorizado a dar 50% do pre-
co no sinal e 50% na escritura. Nego-
cio aberto e limpo, entre dois grandes
grupos, gente acima de quaisquer sus-
peitas. E foi logo marcando a entrega
do primeiro cheque, 50% de sinal, para
a proxima sexta-feira.

Sexta-feira, conforme combinado,
o procurador es-
tava no tabelido
para assinar a
escritura de pro-
messa, cheque
impecavel -
muitos milhdes

de reais, banco estrangeiro com filial em
Sdo Paulo, mas havia um problema...

Como o dinheiro estava aplicado, o
banco informava, através do dr. Oswal-
do, que a aplicagdo venceria dai a trés
dias, na proxima segunda-feira. Portan-
to, 0 dr. Oswaldo pedia aos vendedores
que s6 entrassem com o cheque na ter-
ca-feira seguinte, como também pedia
para entrar na posse da fazenda no dia
seguinte, sdbado. Cochichando, muito
em segredo, os nomes dos comprado-
res, politicos do mais alto coturno, pe-
dia a posse da fazenda a partir do dia
seguinte. Ocupados na campanha poli-
tica, os doutores reservaram sabado e
domingo para visitar, enfim, a fazenda
que estavam comprando.

Sempre na maior cordialidade, os
vendedores, que ndo nasceram ontem,
nem anteontem, disseram que teriam o
maior prazer de recepcionar os politicos
na fazenda, mas so poderiam dar a pos-
se da fazenda depois de recebido o che-
que do sinal, na proxima ter¢a-feira.
Notaram que o dr. Oswaldo ficou meio
descorocoado, combinaram a recep¢ao
aos politicos na fazenda para o dia se-
guinte e sairam em campo, para Ver se
obtinham a ficha do procurador.

Ela foi obtida no primeiro telefo-
nema: estelionatario do primeiro time,
s6 anda de Mercedes e BMW do ano,
muito simpatico, envolvente, compra
a fazenda, entra na posse e vende ime-
diatamente todo o rebanho. Fez assim
numa por¢do de lugares. Seus cheques
nunca tém fundos e o dinheiro da ven-
da do gado some em seu bolso. Em
tempo: o rebanho nelore, divido em
lotes, ja estava apalavrado. Pagamen-
to e entrega marcados para o proximo
final de semana.

Estelionatdrio do primeiro time, sé anda de
Mercedes e BMW do ano, muito simpadtico,

envolvente, compra a fazenda, entra na posse
e vende imediatamente todo o rebanho
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REPORTAGEM DE CAPA

SEME N TES que ddo

Iniciativa privada e orgdios de pesquisa reuniram

esforcos, no Mato Grosso, para criar cultivares

superprodutivas e resistentes a pragas e

doencas. Alguns percalcos ndo

impediram o crescimento do setor sementeiro,

que a cada ano investe pesado em pesquisa e

tecnologia. O resultado é um crescimento

de 280% na area plantada, em 10 anos

Texto e fotos Glauco Menegheti

esde a FT Cristalina, cultivar
D que representou um marco no

desenvolvimento da soja no
Mato Grosso e chegou a ocupar 80%
da area plantada no Estado, nfo era visto
um movimento tio intenso na cadeia de
sementes. Uma porcio generosa dos

| grandes, médios e até pequenos semen-

teiros do sul do Estado (onde esta con-

centrada cerca de 90% da produgido
mato-grossense, que ¢ de cerca de 5,5
milhdes de sacas de 40 quilos) prepara-
se para ampliar area de plantio, unida-
des de beneficiamento, estrutura de ar-
mazenagem e recebimento com apor-
tes pesados de recursos. O combustivel
para esse otimismo a curto prazo € o
prego da soja, com evolugdo de 100%
de meados de margo até a segunda se-
mana de setembro, passando, em mé-
dia, de R$ 20 para R$ 40 a saca de 60
quilos ao agricultor.

Nos bastidores desse movimento, 0
que realmente deu estabilidade para que
elﬂpl’esérios pudessem olhar para o fu-
turo, existe um modelo que aproximou
iniciativa privada e instituicdes de pes-

| quisa em prol de um fim comum: a pro-

fissionalizacdo da cadeia. A estrutura

criada envolve o lancamento anual de
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cultivares resistentes a pragas e doen-
cas e cada vez mais produtivas, além
de laboratérios para controle de quali-
dade dos materiais disponibilizados no
mercado e acdes de marketing como
dias-de-campo e palestras técnicas para
comprovar as vantagens dessas varie-
dades, principalmente de soja e do al-
godao.

Em 1990, o Mato Grosso Passava
por um rapido crescimento da area en-
tio cultivada, de 1,1 milhdo de hecta-
res. A produtividade, no entanto, ainda
era rala — cerca de 2 mil quilos por hec-
tare. A época foi marcada também pg]o
surgimento de grandes ‘fdores—de.—c'a e-
¢a” e fontes inesgotaveis de prejuizos:
o primeiro relato de cancro da haste
ocorreu na safra 1990/1991, suqedldo,
no ano-safra seguinte, pelo surgimento
da nematdide de cisto. “Nesse momen-
to, o setor sementeiro ja enxergava a
vulnerabilidade dos orgdos de pesqui-
sa oficiais”, diz o diretor-superintenden-
te da Fundagdo de Apoio a Pesquisa
Agropecuaria de Mato Grosso (Fu1}da-
¢d0 MT), Dario Minoro Hiromoto. “Era
muito temerario apostar em uma proje-
¢do de desenvolvimento atrelada a um
modelo sujeito a mudangas politicas.”

=1
gl




) vvi-;:—-l-—.:-- e

e il
- '
. ¥ .
' S . ¥
23 ¥ . LS
- ]
0 - "
- | L
» -®
- U
g *
- o-d‘ b
| -
e WY o
»
& B
l' a
.
l"H‘ ’.
«
P . "
g - &
| L] "’"
| -
*a & "
| s ® -
¥ @
]
" - -
a B -
- & h
p . . o 4
» - -
F
e W
A TN T "
Ly "R
> * 4 S
PN - =
e - .
= " . B &
» " ".I' 1
gy = . 4 "" oy » y
- . ‘
'} ¥ ﬂ "
. & 1
- - . .
| A b 2 - 3
L
-
4
b w
t
?' “
n " ¥
. y
g =8 o .
2 v -

A Granja

A idéia era criar uma instituicdo que
garantisse estabilidade ao crescimento,
calcado no desenvolvimento de culti-
vares resistentes e mais produtivas.

A virada-de-mesa aconteceu em
1993, com a criagido da Fundagio MT,
em um modelo marcado pela parceria
entre 22 sementeiros socios da Associ-
acdo dos Produtores de Sementes do
Mato Grosso (Aprosmat) e a Embrapa.
“Mudou o paradigma de fazer pesquisa
no Pais, colocando lado a lado uma ins-
tituigdo piblica e uma privada™, consi-
dera o entdo chefe-geral da Embrapa
Soja e um dos artifices do projeto, José
Ferraz de Toledo. Passados 10 anos, o
incremento de produtividade foi de
50%, uma vez que a produtividade mé-
dia do Estado na safra 2001/2002 che-
gou a 3 mil quilos por hectare. O velho
modelo, que divide de maneira estan-
que os atores envolvidos no processo,
no caso sementeiros e o Governo, res-
ponsavel pela iniciativa de desenvolvi-
mento de novas cultivares a transferén-
cia de tecnologias, foi expurgado nessa
experiéncia.

Como diz a expressdo, “juntaram-
se a fome e a vontade de comer”. De
um lado, os empresarios tinham recur-
sos € necessidade de acesso a cultiva-
res diferenciadas, que respondessem a
um processo dindmico de surgimento
de novas doengas e pragas. De outro, a
Embrapa possuia um quadro de cien-
tistas preparados e um banco de germo-
plasma que possibilitaria os cruzamen-
tos necessarios. “Foi uma uniio de com-
peténcias: tinhamos um corpo de cien-
tistas preparado para desenvolver o
melhoramento genético, mas havia di-
ficuldades na comercializacio dos ma-
teriais, algo que os sementeiros sabem
fazer muito bem”, explica Toledo, da
Embrapa. Na visdo do pesquisaddr, a
partir desse momento houve organiza-
¢do da cadeia, percepcio mais refinada
da demanda com oferta de materiais
adequados e transferéncia agil da tec-
nologia.

Ao longo da década de 90, foram
muitos 0s impactos causados por essa
assoclagao, tanto em produtividade
quanto em combate a doencas e pragas.
A produtividade, conforme o diretor-
s_upen_ntendente da Fundacio MT, Da-
i s 0 5 roendo 'ums
Embrapa Soja e da equing g ook o2
¢ melhoramento d e c}e genctica

a Fundagao Centro—
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Oeste, José Francisco Ferraz de Tole-
do, calcula que o ganho genético conti-
do nas cultivares lancadas anualmente
contribui em 1,5% para o aumento des-
se rendimento nas lavouras. Hoje, exis-
tem materiais resistentes ao cancro da
haste, ao oidio e 4 nematodide de cisto,
s0 para citar alguns exemplos.

“E admiravel a visdo empresarial
que tiveram esses sementeiros, tendo
em vista as dificuldades em produzir
sementes no Mato Grosso e as incerte-
zas em relagdo a inexisténcia de uma
legislagdo que garantisse os direitos
sobre as cultivares”, diz o vice-presi-
dente da Aprosmat e um dos diretores
da Sementes Moénica (uma das 22 em-
presas cotistas a compor a Fundagio
MT), Melhen Naim Charafeddini. Na
visdo do dirigente, os motivos que ex-
plicam a dianteira do Mato Grosso na
taxa de utilizagdo de sementes de soja
(95%), sdo explicados, em parte, pelas
condi¢des climaticas rigorosas, que exi-
gem materiais de alto nivel tecnologi-
co. A utilizagdo de cultivares multipli-
cadas na propriedade acaba sendo um
risco para os investimentos em outros
insumos. Mas ndo € so isso. Segundo
Charafeddini, a organizacdo na cadeia
de produgio é a outra razdo desse éxi-
to.

Os 22 sementeiros da Aprosmat,
chamados de s6cios-cotistas e que com-
punham apenas uma parte dos associa-
dos da entidade, desembolsaram US$
420 mil naquele que foi o pontapé ini-
cial para um novo modelo de pesquisa.
A parceria estabeleceu a co-titularida-
de do ativo intelectual e dos resultados
obtidos pelos parceiros. Dos 3% de
royalties cobrados dos sementeiros,
definiu-se que 1,5% seria canalizado
para que a Embrapa Soja continuasse 0
trabalho de pesquisa, sem as amarras
normalmente envolvidas no trato com
o dinheiro publico. “Com a vinda da Lei
de Protegdo de Cultivares, a dire¢do da
Embrapa entendeu que o recurso deve-
ria reverter inteiro para o cofre da insti-
tuicdo, para dali encaminha-lo a suas
prioridades gerais, e os sementeiros ndo
concordaram com isso”, explica Tole-
do. Nesse momento a parceria ruiu, mas
nao 0 modelo de produgio de materiais
e a maneira de difundi-los, que ja esta-
va consolidado.

Sete anos depois, com um curriculo
que incluia o lancamento de oito culti-
vares € uma participacido de mercado,

O sul do Mato Grosso concentra 90% da producéo de sementes do Estado, de 5,5 milhdes de sacas

em sementes de soja, de cerca de 80%
no Mato Grosso, Embrapa e Fundagio
MT romperam o acordo, ficando cada
uma com uma parte do espolio genéti-
co e ainda com direitos sobre as culti-
vares desenvolvidas em conjunto, como
a Pintado, cuja produgiio é avaliada em
1 milh3o de sacas de sementes (ou 25%
do que foi produzido no ano passado
pelos sementeiros da Aprosmat). “Foi
péssimo para ambos”, diz Toledo. “Para
a Embrapa, significou perder uma fatia
de mercado de 90% detida pela Funda-
¢do MT, que na ultima safra vendeu 4
milhdes de sacas. Ja para a Fundacio
MT, representou a perda do respaldo de
uma equipe multidisciplinar que conta
com 70 pesquisadores.” Ele cita o
exemplo da ferrugem, onde estdo de-
bru¢ados no momento cerca de quatro

Hiromoto, da Fundagio MT: pesquisa é o
sustentdculo da cadeia produtiva no mercado

T u

fitopatologistas e quatro melhoristas.
Fundac¢io Centro-Oeste — Pouco
depois, em 2001, a empresa de pesqui-
sa de capital misto recompds sua pre-
senca no Mato Grosso, com um novo
grupo de sementeiros, em uma institui-
c¢do batizada de Fundagio Centro—Qes-
te, e luta para conquistar novamente a
fatia de mercado detida hoje pela agora
concorrente comercial. “A Fundacio foi
constituida exclusivamente para dar
suporte financeiro a pesquisa conduzi-
da pela Embrapa, voltada para o desen-
volvimento de variedades de algodio e
de soja”, afirma o diretor-executivo
Nilton Rossetto. A mais nova instituj-
¢do dos cerrados dedicada a pesquisa
funciona nos mesmos moldes da Fup.
dagdo MT, com a diferenca de que n3g
limita a entrada de novos colaboradg.
res. :
Hoje sio 41 os investidores, qye
aportaram inicialmente R$ 3,7 milhgeg
no projeto, sendo 15 sementeiros e 26
produtores de graos do Distrito Fede

Toledo, da Embrapa: parceria com a Fundagio
MT mudou o paradigma de se fazer pesquisa
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ATENGAO Quem produz com a qualidade que coloca o Brasil como o segundo maior produtor de soja
A anbral & 8 ma amblnts, do mundo sabe que uma cultura forte exige dedicacdo em todas as etapas.

Lela tortamente @ siga rgorosaments Por isso, € bom contar com a tecnologia de protecao Dow AgroSciences para soja, uma linha

de solugbes que age desde a dessecacao até a colheita, acompanhando o desenvolvimento
da sua lavoura para que cada safra seja marcada pela conquista de grandes resultados.

(%*DowAngciences

Melhorando a qualidade de vida

Consulte sempre
um engenheiro agrénomo.

Venda sob receftuério agrondmico.

* R ndo é cadastrado no Estado do Parand.
estricdo de uso no Estado do Parand.
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ral, Goias, Mato Grosso, Mato Grosso
do Sul, Minas Gerais € Ronddnia. “Os
colaboradores tém uma seguranga mui-
to grande em realizar esses investimen-
tos, pois contam com a credibilidade e
a competéncia da Embrapa”, assegura
Rossetto. Entrando em sua segunda sa-
fra, a parceria ja rendeu o lancamento
de duas cultivares de soja — Aurora e
Seleta - e outras quatro de algodao, Ipé,
Sucupira, Cedro e Ita-90 2 (uma nova
versdo da Ita-90, cultivar ja de dominio
publico e que responde por 90% da area
plantada no Pais) e uma producdo de
250 mil sacas na ultima safra. Como a
capacidade de multiplicag@o de semen-
tes ainda ndo atingiu uma escala condi-
zente com o potencial produtivo dos
parceiros, atualmente em torno de 2
milhdes de sacas, Rossetto assegura que
a marca Fundacdo Centro—Oeste tem
muito espago para crescer. No atual
momento, por for¢a das limitagcdes, a
organizagio nio exige exclusividade
dos parceiros.

Mais uma vez a Embrapa tera aces-
so a um precioso atalho na produgio
de sementes: o acesso direto e 4gil a seu
publico-alvo. “A beleza das parcerias
estd na possibilidade de termos um con-
tato estreito com os sementeiros que,
por sua vez, relacionam-se com 0s pro-
dutores”, diz Toledo. “E dai que tira-
mos os subsidios para o desenvolvimen-
to de novos materiais. Além disso, os
nossos clientes passam a ser uma peca-
chave na transferéncia de tecnologias,
incluindo ai todo um pacote desenvol-
vido por nossos pesquisadores.”

J& o ex-parceiro “vai muito bem,
obrigado”. Com um orcamento previs-
to em R$ 10 milhdes, a Fundagdo MT
tem a seu favor todos os grandes semen-
teiros e, “na palma da mao”, o cobiga-
do mercado mato-grossense. A questao
a saber ¢ se, a longo prazo, sem a Em-
brapa, a hegemonia serd mantida. A
primeira vista, a instituicdo tem félego
para isso: afinal, foram previstos inves-
timentos de R$ 5,5 milhdes no periodo
de 2000 a 2007. Na reestruturagdo da

Fundaciio MT, foi constituida a Tropi-
cal Melhoramento Genético, em Cam-
bé/PR, empresa responsavel pelo desen-
volvimento de germoplasma. “A partir
de 2000, passamos a realizar todas as
etapas da pesquisa, do desenvolvimen-
to de germoplasma e sele¢do de linha-
gens aos testes preliminares, finais e
colocagio de cultivares no mercado por
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Melhen, da Aprosmat: sementeiros tiveram
visdo empresarial para superar dificuldades

acoes de marketing”, explicNa o diretor-
superintendente da Fundagdo MT, Da-
rio Hiromoto Hiromoto. Segundq ele,
¢é ai que reside 0 grande t1:unf0 da insti-
tui¢do em relacdo ao periodo anterior.
Quando a parceria com a Embrapa es-
tava no auge, eram testados de 100 a
200 cruzamentos, em méd%a, por ano.
Atualmente estdo sendo feitos 2,5 rf'ul
a 3 mil cruzamentos no mMesmo perio-
do, o que permite uma var_la!)l_lldade
maior de materiais € possibilidades
idénticas de liquidez. “A Embrapa de-
mora cerca de 14 anos para ?’onclmr 0
que podemos fazer em cinco”, gar{ante
Hiromoto. Para o dirigente, ndo € s6 em
genética que a instituigdo esta na frejn-
te. “O que nos coloca na.d;a.nte}{a éa
capacidade égi}jde dlfponlblhzal infor-
Ses ao produtor.
maqPocfrshora? a Ginica novidade para este
ano é a variedade FMT Guaporé, culti-

var com rendimento na lavoura entre 3,6

e 4 mil quilos por hectare, de ciclo mé-

dio, resistente ao oidio e‘és doengas de
final de ciclo e tolerante a chuva na co-
lheita. Este ultimo problen}a, .ahas, foi
o grande causador da incidéncia de fun-
go em boa parte da produgdo de semen-
tes na safra passada e pela perda de
qualidade do material, dai a necessida-
de de cultivares tolerantes. Na “forna-
lha”, com previsdo de langamento para
os proximos anos, ha duas variedades
resistentes a temivel ferrugem-da-soja.

Embora a separa¢do com a Embra-
pa tenha sido um revés, uma coisa nio

e, oL E¥D il SRR

Mercado: prego aguecido da soja aumentou

se pode dizer sobre Fundagdo MT: que
ela ndo sabe como posicionar uma cul-
tivar no mercado. Nesses anos, ela vem
acumulando “pontos” na realizacio de
eventos que envolvem as a¢des de ma-
rketing da empresa. A cada ano, sio
organizados 20 dias de campo, 50 a 60
palestras técnicas, congressos, semin4-
rios e ainda uma feira de negécios, e o
faturamento néo se limita a exploragdo
de genética de soja. Os sementeiros ain-
da comercializam sementes de algoddo
0 que representa mais pagamento de
royalties, programas de adubacio e de
protecdo de plantas, geracdo de germo-
plasma e eventos de difusdo de tecno-
logia. Assim, sobram mais recursos para
reinvestimento em desenvolvimento de
novos materiais e qualificacio do cor.
po técnico.
Sustentaculo — Nos altimos dez
anos, a area plantada no Mato Grossg
evoluiu 280% — média de 28% ao ang.
Projegdes nao-oficiais indicam que 4
area de plantio serd triplicada nos pro-
ximos oito anos. Mas multiplicaran-ge
também as pragas e doengas ¢, a rel.-
que, os prejuizos, estimados em algu-
mas centenas de milhdes de délareg
Além de doengas novas como a ferpy.
gem-da-soja (a “vedete do momento”)
ainda ¢ preciso conviver com a quebra;
de resisténcia de problemas antigos
como a nematoide de cisto, oidio, mela
podriddo-vermelha das raizes e doen.
¢as de final de ciclo. “Por isso, a pes-
quisa nao pode parar, pois € o sustenta-
g P L
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procura por semenites e insumos em gl‘.’!‘ﬂ'l

culo da cadeia produtiva no mercado
global”, analisa Dario Hiromoto, da
Fundagdo MT.

A estratégia de desenvolvimento de
cultivares inicia-se através de uma pros-
pecgdo da demanda entre os sementei-
ros e os produtores. Assim, o modelo
que coloca no mesmo barco empresari-
os e pesquisadores foi — e é — tdo bem-
sucedido pela agilidade com que detecta
e tenta solucionar eventuais problemas
nas lavouras. Operam hoje no Mato
Grosso empresas dedicadas a pesquisa
e ao desenvolvimento de novas culti-
vares: Fundagdo MT/Embrapa, com
participa¢do de 73,58% (o nimero re-
fere-se ao share de mercado atribuido
as cultivares desenvolvidas no periodo
em que a parceria perdurou), Monsoy
(15,58%), Fundagdo MT (8,37%), UFV
(1,01%), CTPA/Embrapa (0,73%),
Embrapa (0,39%), Fapecem/Embrapa
(0,24%), e outras (0,08%).

Serra da Petrovina — Justica seja
feita, essa pesquisa ndo seria nada sem
produtores de sementes profissionaliza-
dos e com processos de beneficiamen-
to modernos. E o que vem acontecendo
no sul do Estado e mais precisamente
na regido da Serra da Petrovina, onde
estdo concentrados os grandes produ-
tores. “Os bons sementeiros estio co-
lhendo 55 a 60 sacas por hectare”, diz
0 vice-presidente da Aprosmat, Melhen
Charafeddini. Das empresas consulta-
das, 40% a 57% do que ¢ colhido real-
mente vira semente, por questdes de

controle de qualidade impressos desde
a pré-colheita.

Este ano, havera ainda uma inova-
¢do: a padronizagdo de sementes. Até
o ano-safra passado, havia apenas duas
classificagdes de sementes que podiam
variar muito de produtor para produtor.
No entanto, nesse intervalo entre se-
mentes grandes e mitdas, a discrepan-
cia poderia passar de um milimetro, em
uma mesma categoria. No ajuste-padrdo
das plantadeiras, isso poderia represen-
tar mais de uma semente por sulco para
aqueles produtores que nio dispoem de
tecnologia a vacuo no implemento e,
portanto, gastos desnecessarios. Sio
quatro 0s novos padrdes, com interva-
lo de meio milimetro entre um e outro,
¢ que variam de tamanho dependendo
da cultivar. Com isso, consegue-se mai-
or plantabilidade, com regulagem mais
aperfei¢coada das plantadeiras, e um
maior valor agregado pelo material.

Mercado — Nos tltimos dois anos,
o mercado tratou de reécompor um pou-
co a queda do valor da soja que carac-
terizou o final dos anos 90 e que fez
com que a maioria dos sementeiros do
Mato Grosso procurasse no algoddo um
refligio para assegurar o faturamento.
Isso explica o fato da area ocupada pela
herbacea ter saltado de 30 mil para 300
mil hectares n0s Gltimos cinco anos no
Estado. “Nos tltimos dois anos, o mer-
cado é comprador, o que puxa o prego
do insumo”, avalia o engenheiro agro-
nomo, Mauricio Anténio Vivan, respon-
savel técnico da Sementes Bom Jesus,
que na ultima safra alcangoy yma pro-
dugdo de 400 mil sacas de sementes de
soja. De acordo com ele, 3 procura de-
sencadeou um incremento de 20% nos
pregos médios do insumo em 1999/
2000, de 10% em 2000/2001 e de 10%
na ultima safra. Historicamente. com o
preco de duas sacas de griip ¢ [;ossivel
comprar uma de semente,

Assim como os produtores de grios
ampliam suas lavouras, todos os seis
sementeiros entrevistados pela reporta-
gem vdo aumentar a drea de plantio, e,
por conseqiencia, fardo novos investi-
mentos. A Sementes Adriana, com pro-
dugdo de 800 mil sacas ¢ perspectiva
de aumento, 1nvestiu R$ 3.5 milhoes
nos dois Gltimos ano-safra. A Seriema,
vai partir de 200 mil para 400 mil sa-
cas, desembolsando R$ 1,5 milhdo. Por
sua vez, a Agro-Sol, que passard a pro-
duzir 250 mil sacas, com aporte de R$
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1,1 milhdo no redimensionamento da
UBS. J4 a Bom Jesus garante 500 mil
sacas na proxima temporada, com gas-
tos que totalizam RS 2 milhdes. A Se-
mentes Girassol, que ruma para as 600
mil sacas contra as 360 mil da ltima
safra, esta direcionando R$ 1,2 milh&o
para fazer frente ao aumento de produ-
¢do. A Polato foi de 650 mil sacas para
700 mil, tirando do or¢amento R$ 1
milhdo apenas para a ampliacdo da
UBS. “No ano passado, ja tinhamos
aumentado o volume de sementes e di-
minuido o de algoddo, 0 que me pare-
ceu a estratégia acertada”, diz um dos
proprietarios da Polato Sementes, Cae-
tano Polato.

Esse movimento, em parte, demons-
tra certo estrangulamento da capacida-
de de oferta frente 0 aumento da procu-
ra, mas também a sensacdo de que O
horizonte para os plantadores de soja €
azulado. Apesar de todos evitarem o
assunto, corre a boca-miuda que o seg-
mento trabalha com uma margem de
lucro bruto anual de 30%, embora isso
varie de acordo com cada empresa.
Uma coisa ¢ certa: “a producio de se-
mentes garante uma rentabilidade mai-
or que a de grios”, confirma Charafe-
ddini, da Sementes Mdnica.

Apds a lei agricola dos Estados Uni-
dos ter privilegiado, com incentivos, a
cultura da soja durante a década de 90,
a mais recente edi¢do da Farm Bill,
aprovada em 2002 pelo Congresso nor-

A
Vivan, da Bom Jesus: precos médios da

semente cresceram 10% na iltima safra

te-americano, concedeu maiores vanta-
gens a cultura do milho. Além disso,
como lembra o proprietario da Semen-
tes Agro-Sol, Guidone Romeu Dallas-
tra, a safra do cereal, de 240 milhdes
de toneladas, teve uma quebra de 15%,
ou 36 milhdes de toneladas, devido a
seca. “Eles precisam recompor seus €s-
toques de milho, o que provocard re-
cuo na érea plantada de soja, abrindo
espago para grandes produtores, cOmo
o Brasil”, analisa o empresario. A em-
presa, que comercializa a genética da
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Dallastra, da Agro-Sol: meta é produzir 250
mil sacas de sementes de soja na proxima safra

Monsoy e da Fundagiio Centro—Oeste,
nasceu sob os auspicios da boa fase e
chama a aten¢@o pela velocidade com
que vem crescendo. Desde a criagdo,
em 1999/2000, no municipio de Cam-
po Verde, a produgio saltou de 55 mil
sacas para as 200 mil produzidas na l-
tima safra.

0 manejo que faz
a diferenca

Nio sio apenas os fatores de mer-
cado, externos a porteira da fazenda
que determinam o sucesso comercia]
dos sementeiros. Em geral, todos og
processos envolvidos, do plantio a ang-
lise em laboratorio, estdo anos-luz 3
frente do que ¢ exigido pelo Ministérig
da Agricultura, Pecuaria e Abasteci-
mento. Sem excegdo, a Sementes Adri-
ana, lider de mercado no Mato Grossg
e cotista da Fundagdo MT, chega ao re.
quinte de ter toda sua produgdo (80
mil sacas) rastreada na Gltima safyg
“Qualquer saca contém uma identifica-
¢dio que dé conta de todo o histérico de
beneficiamento, do campo ao ensaque”,
assegura o diretor-executivo da Adria-
na, Marco Tulio Soares. “Podemos sa-
ber quando foi colhida, a que lote per-

As empresas sementeiras do Mato Grosso
estio partindo para a modernizagio de seus

2 processos ])I‘(I{I{lﬁl'(}.ﬁ‘, como no ensacamento
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Soares: Sementes Adriana chega ao requinte
de ter toda sua producdo rastreada

tence, qual a produtividade no campo,
o dia em que passou pelo processo de
secagem, quanto tempo ficou na aera-
cdo e muito mais.”

A Sementes Adriana nfo € apenas a
maior, mas também a que esta na dian-
teira em tecnologias de beneficiamen-
to. E a tnica que informatizou o pro-
cesso de ensaque, por exemplo. A saca
de semente, portanto, ndo pesa 40,1
nem 39,8 quilos, e sim 40 quilos, com
precisdo “cirrgica”. E também a tinica
a possuir um sistema de paletizagdo com
empilhadeira. Ao contrario das outras
empresas do ramo, que diversificaram
com o cultivo do algoddo, a empresa

manteve-se fiel a producdo de semen-
tes. Os investimentos foram todos ca-
nalizados, portanto, para o negdcio.

Fora isso, porém, todas as semen-
teiras visitadas pela reportagem proces-
sos bastante homogéneos de produgio,
que vio da correcdo do solo até o ar-
mazenamento. “A qualidade do mate-
rial depende de uma soma de detalhes”,
avalia o gerente de producéo da Semen-
tes Girassol, Elcio Cardoso de Olivei-
ra. Os cuidados comecam no campo,
conforme dito, alias, por alguns dos
entrevistados como sendo o ponto mais
crucial de todos. “Semente se faz no
campo, depois ndo ha mais como mu-
dar”, adverte Gilberto Goellner, propri-
etario da Girassol. “A unidade de be-
neficiamento mais moderna pode as ve-
zes mascarar o produto, mas a qualida-
de se did com a selegdo dos melhores
talhdes, com a pureza da semente.”

A época de plantio inicia-se em 15
de outubro, sendo atrasada ou anteci-
pada por alguns para fugir do periodo
das chuvas na periodo da colheita ou
levando em conta os diferentes grupos
de maturagdo dos materiais. E o caso
da Sementes Seriema, empresa que tra-
balha excluswamente com os materi-
ais da Monsoy. A tarefa é realizada na
primeira quinzena de novembro. “Todo
o trabalho de deslocamento de plantio
é voltado para a colheita depois do pe-
riodo de maior precipitagio pluviomé-
trica. Perdemos em produtividade, mas
ganhamos na qualidade do produto fi-
nal”, afirma o gerente comercial An-
dré Basso.

Em geral, todas as empresas demons-
traram fazer uma adubacio reforgada.
Na Sementes Girassol sdo aplicados 500
quilos por hectare na linha e mais 90
quilos de KCL na cobertura. Ja a Semen-
tes Bom Jesus divide a adubacao em trés
etapas: primeiro, sdo aplicados de 300 a
400 quilos de fosfatado antes do plan-
tio, a lanco. Depois, sdo despejados 180
quilos de NPK na linha de plantio. Por
fim, sdo aplicados mais 120 quilos de
formulado a base de cloreto de potassio
sobre a cobertura.

Como a incidéncia de pragas e do-
encas ¢ constante, as empresas nao po-
dem economizar em manejo. De modo
geral, sfio realizadas vistorias periddi-
cas para esses controles, sendo esten-
didos também a plantas invasoras e con-
taminantes.

Existem ainda alguns detalhes fun-
damentais, como o horario da colheita,
para que o produto saia da lavoura com
a umidade desejada. “Nunca comeca-
mos a colher antes das 10 da manhi e
paramos la pelas cinco da tarde”, diz o
gerente administrativo da Polato Se-
mentes, Bento Manoel Ferreira. No tra-
to com o produto, devem ser evitados
os choques térmicos. “Pior que a tem-
peratura alta é a oscilagdo, pois a se-
mente € um ser-vivo bastante sensivel”,
diz Ferreira.

Em geral, as empresas conduzem tes-
tes laboratoriais antes e depois da colhei-
ta, além de realizarem provas de cantei-
ro onde sdo avaliados a germinagio e o
vigor. A Polato, por exemplo, realizou
sete testes de canteiro na safra 2001/

Nrroz
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REPORTAGEM DE CAPA

2002. A Sementes Adriana também leva
asério essa etapa de avaliagdo. Este ano,
2,7 mil lotes estdo sendo postos a pro-
va em trés baterias de canteiros com
pivo central programado. Passando de-
pois pelas unidades de beneficiamento
de sementes, que envolvem a recep¢ao,
a secagem, e a classificacdo por peso €
tamanho, as tecnologias ndo variam
muito de uma empresa para outra a ndo
ser na quantidade de UBSs que possu-
em ¢ na capacidade estdtica dos seus
armazeéns.

Depois desta maratona de testes, o
que realmente vira semente varia de
40% a 56% (no caso da sementeira que
faz o melhor aproveitamento). E, se
ap0s concluido um trabalho de um ano,
uma intempérie climatica devastar a
qualidade, a produtividade e as proje-
¢Oes de ganho? O sementeiro tem duas
opgdes. Uma é colocar o descarte no
mercado sem avisar o cliente e compro-
meter um trabalho de anos a fio. A ou-
tra, pelo contrario, é resguardar o nome
e absorver o prejuizo. O mercado (ou
seja, os produtores de grios) tem o dom
de preservar o bom e colocar para fora
0 mau sementeiro. Afinal, no ano se-
guinte haverd novas compras de insu-
mos.

Aprosmaf é
camped mundial
de tetrazolio

Abarrotado de amostras de quase to-
dos os 63 produtores associados (nem
todos utilizam o servico), o laboratério
da Aprosmat decretara, como vem fa-
zendo desde 1989, a qualidade da se-
mente de soja produzida na safra pas-
sada no Mato Grosso. Este ano esta sen-
do especialmente dificil, em fung¢do do
excesso de chuva durante o periodo da
colheita, em margo, que comprometeu
a qualidade do produto. Faz parte da
rotina do laboratério, portanto, deter-
minar o que nio pode virar semente,
MEeSmo que estejam em jogo milhdes de
Feais e a expectativa dos empresarios.
Historicamente, 15% do que ¢ analisa-
do no laboratério da Aprosmat vai para
descarte. Em 2002, no entanto, €ss€
percentual devera ser superado.

As laboratoristas ndo param. Come-

L Y
.
j
boa se faz
no campo, dai a importdncia dessa etapa"’

gam a carga de trabalho as 7h e termi-
nam depois que anoitece. Levando em
conta o movimento, ndo ¢ dificil saber
por que o laboratorio da Aprosmat € o
que realiza o maior nimero de testes
de tetrazolio no mundo, passando de
60 mil por ano, de acordo com sua co-
ordenadora, a bidloga Maria de Fati-
ma Zorato, doutoranda pela Universi-
dade Federal de Pelotas/RS. A grande
preocupacao da especialista, desde que
assumiu o laboratdrio, em 1998, era
aprofundar qualitativamente a analise
da semente de soja, englobando ques-
tdes genéticas, fisioldgicas e sanitari-
as. O numero de testes e o rigor das

APROSMAT EM NUMEROS

Associados 63
Cooperados 146
Area Cultivada para Sementes (ha)

Soja 267.000
Algodao 378.400
Arroz 459.200
Forrageiras 36.800
Milho 1.028.300
Produgdo de Sementes (t)

Soja 162.000
Algoddo 3.600
Arroz 9.800
Forrageiras 34.000
Milho 3.003

Unidade de Beneficiamento de Sementes 54
Capacidade de Armazenamento 200.000
Técnicos envolvidos 100
Laboratorio analise sementes 4
(particulares credenciados)

= P, A 3 A =
Laboratirio da Aprosmat realiza mais de
60 mil testes de tetrazdlio por ano

analises aumentaram. Enquanto o Mi-
nistério da Agricultura exige dos se-
menteiros apenas testes de germina-
¢do e pureza varietal, no laboratérig
ainda € feito o teste de tetrazolio —
onde sdo analisados vigor e viabili-
dade, detectando os principais tipos
de danos do material, sejam eles me-
cénicos (por deterioragdo por umida-
de e percevejo), de pureza fisica oy
de sanidade. Neste ano ainda foram
iniciados os testes de canteiro, nog
quais estdo sendo confirmados os re-
sultados em laboratorio. “Foi 0 maj-
or ganho que tivemos”, diz a pesqui-
sadora.

Além disso, procurou-se estabele.
cer um canal de comunicagio permg-
nente com o0s sementeiros. A princj.
pio, eram enviados relatorios dos teg.
tes com os nameros que traduziam os
resultados. Visualmente, no entantg
eles ndo diziam muito aos produto.
res e técnicos. Foi quando Maria de
Fatima percebeu que, transformand,,
os niimeros em graficos que expreg.
sassem as caracteristicas da semente
o significado seria melhor interpre.
tado. “Nédo € mais um nimero fyjq-
agora, quando o técnico da empress;
olha o teste de tetrazdlio, ele sabe
qual a relagdo estabelecida com o
potencial de armazenamento do pro-
duto”, diz a bidloga. “Além disso, as
analises sdo comparativas, 0 que agy-
¢a a concorréncia.” M
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Gestao
PROFISSIONAL
nas fazendas

A certificacdo de qualidade ambiental para
propriedades rurais ja atrai a atengdo de grandes

empresadrios do agronegocio no Brasil. Mas essa

diferenciacdo, conferida a fazendas cuja produgdo é

quase sempre voltada ao mercado externo,

depende de muito profissionalismo

Luiz Vicente Gentil

agricultura e a pecuaria come-
cam a investir em modernos
processos de administragdo
ambientalmente correta: a fazenda ISO
14.001. Através de um processo deno-
minado Environmental Management
Systems (EMS), estdo sendo criadas
condi¢des para reducdo de custos ad-
ministrativos, elimina¢do de poluigédo
e geracdo de alimentos mundialmente
reconhecidos como confiaveis, chan-
celada pela International Organizati-
on for Standartization (1SO), institui-
c¢dio de renome internacional.

Com uma fazenda 1SO 14.001, a
administragdo interna e o respeito ex-
terno atingem um padrio de excelén-
cia, pelo qual consumidores e com-
pradores recebem a garantia de pos-
suir produtos sem poluicido, mais va-
lorizados e, portanto, com uma ima-
gem de confiabilidade. Isso estd ocor-
rendo no Brasil, em poucas e boas
fazendas que ja conquistaram esse
certificado de gestdo ambiental.

~ Quando a propriedade rural se can-
didata a certificacdo, existe uma lacu-
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na entre a atual situago e as condigdes
exigidas pela certificadora. Quanto
mais organizada for a empresa, meno-
res o custo e o tempo de outorga do
diploma. Sao auditados fatores como
responsabilidade social, infra-estrutu-
ras ambientais, efluentes, embalagens
nio degradaveis, reservas florestais,
total obediéncia as leis, usina de reci-
clagem de embalagens de produtos to-
xicos, condi¢des da 4gua, ar, solo, ar-
mazenamento, residuos e tratamento de
efluentes agroindustriais. A base do
[SO sao todas as leis do pais em que s
esta sendo certificado, mais as normas
internacionais de produgdo limpa, isen-
ta de agressores ao meio ambiente € 208
alimentos que saem da terra. Ou seja:
empresas desorganizadas precisam de
muito investimento, enquanto aquelas
que ja contam com moderna gestdo —
inclusive ambiental — conseguem atin-
gir mais facilmente esse patamar de ex-
celéncia, imagem e valor de seus pro-
dutos.

O ISO 14.001 ¢ a garantia de que
0s processos agricolas sdo 0os mesmos

dentro de um cenario ideal. [sgq nio
significa que os produtos da fazenda
estdo certificados como de qualidade
superior. Nem poderia, pois ¢ moni-
toramento continuo é de qualidade ad-
ministrativa, documentada em deta-
lhes. agroempresas brasileirag que j3
contam com esse certificado s ag gie
grande porte e com produtog direcio-
nados ao mercado externo, COMmo suco
de lgranja, madeira, cereaig ndo trans-
génicos, café, frutas e algodao.

A consciéncia e visig empresari-
al de grandes lucros a médio prazo
fa_ze'm £om que empresarios tomem g
iniciativa de comecar a arrumar suas
fazendas, visando a chancela do ISO
de Genebra (Suica), sede da organi-
zagdo. Trata-se, portanto, de um as-
sunto para profissionais, nio para
curtosos movidos por modismo. en-
tusiasmo de vendedor “consultor’am-
biental” ou mesmo por vantagens es-
pecificas a0 meio ambiente. A deci-
sdo é fellg tendo por base simulagdes,
com projetos-piloto, calculando-se
custos, tempo de investimento e esti-




mativas de retorno. Os poucos produ-
tores que conquistaram a certificag@o
tém balangos sempre positivos, sem
dividas e com uma gestdo de primei-
ra qualidade. Os fatos mostram decli-
nio de produtores entusiasmados mas
despreparados
para competir em
uma economia
globalizada. A
gestdo “ISO” da
fazenda consiste
em fazer as coi-
sas certas, sem

Py S e et
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Do mesmo modo que ocorre com pro-
dutos ecologlcps vendidos em supet-
mercados, s€rd maior a pressdo por
fazendas ambientalmente limpas, com
alimentos confidveis e que nio ofere-
¢am danos aos Consumidores. E uma
questio de inteli-
géncia, consci-
éncia e mercado
k2 (que, afinal, €
quem manda na
fazenda). Produ-

Zir alimentos am-
s bientalmente
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cola seja lucrativa e séria. Quem ga-
nha com isso é o Brasil, que se torna
competitivo na pauta das exportagdes,
gerando divisas, emprego, renda e
bem-estar social. Apenas para se ter
uma idéia da preocupagdo ambiental
no Pais, cerca de 600 industrias e
empresas agricolas com ja foram cer-
tificadas com o ISO 14.001.

O produto — O ISO 14.001 con-
fere 4 empresa certificada a garantia
de que os processos de gestdo ambi-
ental sdo continuos e de alta perfor-
mance, atendendo a normas nao-polu-
entes, de acordo com leis locais e in-
ternacionais de preservagdo direta ou
indiretamente ligadas a conservacéo.
Por isso ele é chamado de “ISO ambi-
ental”, tanto para fazendas quanto para
inddstrias. O diploma ndo diz que o
produto agricola ¢ de boa qualidade,
mas apenas que a administragdo da
empresa ¢ ambientalmente limpa. Tra-
ta-se de um padrdo “por tabela”, onde
produto e empresa tém qualidade pe-
los requisitos administrativos. Para se
conquistar a certificagdo numa fazen-
da, agroindustria, agropecuaria ou ati-
vidade do setor primario, 0 processo
pode ser demorado, complexo, muitas
vezes caro, devendo-se calcular bem a
relagio de custo—beneficio para sua
contratacdo. A empresa certificadora
(geralmente européia ou norte-ameri-
cana) credenciada pela /nfernational
Organization for Standartization tem
a responsabilidade de atestar que a fa-
zenda segue adequadamente as normas
internacionais ISO, auditadas a cada
seis meses ou um ano.

Implantagio — Muitas fazendas
contratam empresas, funcionarios ou
consultores em gestdo ambiental para
dar o start no processo. Assim, quem
abre espago a certificagdo ISO € a pro-
pria fazenda ao enquadrar-se nos re-
quisitos ambientais. Nesse conceito,
quando a propriedade atende a todos

rejudicar o meio :
Em{,ieme maior valor ¢ melhor do que reclamar eles, esta pronta para contratar a em-
Entre as empresas de avaliagdo, | do criadof, do governo ou do vizinho. | Presa aughtora e certificadora. Mas,

; para que isso ocorra, apresentamos 0s

certificadoras, auditores e empresas
de implantagdo ISO, comenta-se que
as propriedades agricolas sdo as mais
faceis de trabalhar, pois sdo limpas na
origem — ao contrario de industrias
quimicas, metallrgicas, téxteis, de ce-
lulose e outras que podem contami-
nar o ar, o solo € a 4gua com produtos
letais, cancerigenos e potencialmen-
te causadores de mutagdes genéticas.

A tecnologia €X1Ste para ajudar o pro-
dutor. SO falta ele abragar causas no-
bres e lucratlvas como o ISO 14.001
para ganhar mals dinheiro e ter um di-
ferencial de mercado. Sabendo-se que
o maior beneflmp dessa certificacio
¢é a gestdo profissional da fazenda, in-
clusive sob 0 Ponto de vista ambien-
tal, é claro que S€guIr o receituario das
normas faz com que a atividade agri-

passos mais comuns seguidos por
aqueles que ja trilharam o caminho da
exceléncia:

1. Estimular o comprometimento
entre todos da empresa, para uma ges-
tdo ambiental

2. Criar uma comissio diretora
geral, com todos os setores envolvidos

3. Reunir todas informacgoes de

A GRANJA -2
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ISO 14.001

impacto ambiental

4. Desenvolver metas e politicas
de meio ambiente

5. Comparar toda a atual gestdo
ambiental da fazenda aos requisitos do
ISO 14.001

6. Criare desenvolver um plano de
acido

7. Analisar, desenvolver e investir
em todas as mudangas em dire¢do ao
padrio de exceléncia exigido

8. Estimar custos e prazos desse
processo, lembrando-se que existem
custos internos (adaptagdo) e externos
(auditoria e certificacdo)

9. Realizar auditoria interna da fa-
zenda, com base nos padrdes exigidos
pelo ISO 14.001

10.Corrigir eventuais deficiéncias
no sistema administrativo
11. Consultar, or¢ar e/ou contratar

| uma empresa renome internacional,

credenciada pelo ISO de Genebra e ja
chancelada por entidades brasileiras
como Inmetro, ITbama, ABNT, Minis-

| tério e Secretarias do Meio Ambiente

Processo — Cada empresa opta por
uma estratégia, de acordo com os pro-
prios interesses, possibilidades e com-
preensdo do sistema “fazenda limpa”.
Algumas adotam um processo longo e

' continuo. E o caso da Fazenda Dater-

ra, do Grupo DPaschoal (Patrocinio/
MG), onde os procedimentos ambien-
tais foram depurados durante anos, re-

. Redugdo de multas

. Produtos agricolas de padrao superior
- Imagem superior da empresa

. Fazenda sem poluigao

. Diferencial de mercado

N A WN =2

de commodities

w

aos capitais
10.
e matérias-primas
:12 Redugao do consumo de agua

de horas-homem na fazenda
13.

cuidadosa
14.
15.
e a outras leis
16. Alimentos saudaveis

i

. Redugéo de riscos da atividade agricola
. Preferéncia por parte dos clientes e importadores

. Atendimento a exigéncias de alguns importadores
. Menor custo de produgéo e maior facilidade de acesso

Redugdo de consumo de energia elétrica combustiveis

- Redugdo de despesas hospitalares e ambulatoriais e de perda

Armazenamento seguro de quimicos, defensivos, 4
combustiveis e outros produtos que exigem manipulagao

Mananciais e aguas potaveis nao poluidos
Auséncia de disputas trabalhistas pela obediéncia a CLT

Pessoal treinando e consciente quanto & questéo ambiental

Divulgagdo

Produtores devem redobrar a atencio com o lixe acumulado nas nascentes dos rios

sultando na primeira certificacdo de
uma fazenda de café no Brasil, chan-
celada pelo credenciado Instituto Van-
zolin de Sdo Paulo, com apoio de es-

BENEFiCIOS DIRETOS E INDIRETOS, DE CURTO OU LONGO PRAZO, PARAAQUELAS FAZENDAS E
EMPRESAS AGRICOLAS POSSUIDORAS DO CERTIFICADO SO 14001

Limpeza e organizagao geral de alta qualidade
Disponibilidade de informagdes da empresa nos temas
administrativos, ambientais e de responsabilidade social
Possivel receita adicional pela exploragéo do ecoturismo locg|
A qualidade com ISO ja & uma autopropaganda, aliviando

18.
19.

20.

24
custos na midia

22,

23.

24,

tudos ambientais da Escola Superior
de Agricultura Luiz de Camdes (Esalg/
USP).

Outras adotam o critério de fazer

Favorece o espirito de equipe, pois 0 empregado ndo vé o
patrdo como inimigo, mas como um aliado e sécio, defendendo
a empresa, que é seu ganha-péo

Empresa agradavel para trabalhar, gerando maior
produtividade, bem-estar e harmonia entre todos

O processo de implantagdo do ISO 14.001 &€ uma boa
revolugdo na fazenda, pois torna-a uma grande e sérig

empresa, a0 seguir os rigorosos padroes de exceléncia,

25.
26.

para exportagédo
27;

inclusive ambientais
Maior facilidade de comercializag&o dos produtos
Faceis transitos documental, burocratico, legal e aduaneiro

Periferias, comunidade local e prestadores de servigos em um

ambiente de harmonia e profissionalizagéo

28.

29,
30.

Contratos de longo tempo com importadores exigentes,
gerando garantia de receitas com valor agregado
Estruturas internas enxutas na fazenda

Salto cultural de fazenda para empresa



uma estimativa de custo—beneficio e
contratam apenas uma organiza¢io
multipla, que faz desde o treinamento,
coordenagio e implantagio até a obten-
¢do do diploma ISO 14.001 e do certi-
ficado EMS. Ha também as que con-
tratam um profissional de gestdo ambi-
ental, como a Agropecuaria SLC de Ho-
rizontina/RS, que planeja implantar um
projeto-piloto ancorado em uma das
unidades do grupo, no caso a Fazenda
Pamplona, no Estado de Goias.

PASSOS DE ALGUNS
PROGRAMAS _
DE CERTIFICACAO

1. Avaliacdo do sistema de gestdo
ambiental adotado pela empresa que
deseja a certificacio e que sera audi-
tado pelas instituicdes credenciadas. E
a chamada “‘analise ambiental”. O cli-
ente responde a um detalhado questi-
ondrio, no qual a compreeensio por
parte dos certificadores serd mais cla-
ra e completa. Nessa fase, o cliente
prepara toda a documentagio, que nio
¢ pequena, esmiu¢ando itens ligados a
gestdo ambiental. O fluxo obedece ao
Manual de Sistemas em Gestdo Ambi-
ental, Procedimentos e Amostragem e
Instrugdes de Trabalho.

2. Comparagio da documentagéo
do relatério de EMS com os padrdes
ISO 14.001. O EMS ja deve conter cor-
regdes de percurso, feitas em pré-au-
ditoria. Sdo feitas reunides com todos
os departamentos da empresa, checan-

i

do itens que poderiam ser barrados
pelos auditores externos e seguintes ao
processo de certificacio.

3. Nesse momento do fluxo, € fei-
ta uma auditoria para a futura certifi-
cagdo, incluindo-se trabalhos como: a)
entrevistas com todos os empregados
e com a diretoria da empresa; b) ob-
servacdo das mais importantes ativida-
des ambientais contidas no EMS; ¢)
revisdo de toda a documentago, enfa-
tizando o0s quesitos corrigidos durante
as fases anteriores.

4. Recepegio da equipe internacio-
nal de certificacdo, credenciada pela
ISO de Genebra, com exaustivos tra-
balhos de anilise, confirmagcdo de toda
a documentagfo e reunides com oS in-
ter_esnsadvos, de tal forma que detalhes,
exigéncias e condigdes ambientais de
uma gestdo sejam cumpridas a risca.
Esse momento inclui também as visi-
tas e auditorias futuras com prazos de
S€1S meses ou um ano. O certificado
vale por trés anos, devendo ser revali-
dado em nova certificacio.

Empresas — Os custos para a im-
plantacdo de uma gestio ambiental e
aquisi¢do do ISO 14.001, dependem do
quanto a empresa est4 proxima ou dis-
tante dos padrdes exigidos. Pode-se
fazer referéncia a um caso ocorrido
com uma empresa brasileira de gran-
de porte — na faixa de nove mil hecta-
res plantados com cereajs. café e ou-
tros produtos agricolas, incluindo to-
dos os investimentos internos, empre-
sas externas, treinamento, certifica-

Colera ¢ rectcligen de embalagens de agrotovicos sdo requisitos Dasicos  parg g ¢ wnguista o 18O

Divuigagio

ALGUNS CRIMES AMBIENTAIS,

MULTAS E EMPRESAS NAO APTAS A
RECEBER O ISO 14.001

1. Poluicdo das aguas, do solo e do ar

2. Abate de reservas florestais

3. Descuido com defensivos, produtos
quimicos e produtos letais ao meio ambi-
ente e a salde

4. Desobediéncia a qualquer lei, ambien-
tal ou ndo

5. Auséncia de postos de coleta ou usi-
nas de reciclagem de tratamento de esgo-
tos, de postos de coleta de lixo, de aguas
servidas ou com lagoas de decantagdo de
residuos da fazenda ou agroindustria

6. Praticas agricolas mal feitas como de-
riva, vazamentos de caldas, combustiveis,
lubrificantes, esgotos ou intoxicagoes

7. Falta de uso de equipamentos de pro-
tegd@o individual (EPI)

8. Fazenda sem Comissé&o Interna de Pre-
vengdo de Acidentes (CIPA) ou emprega-
dos sem CLT

9. Degradacao da vegetagdo nativa fora
dos centros produtivos

10. Assoreamento de rios, mananciais e
lagoas

11. Servigos eventualmente poluidores e/
ou ruidosos, como oficina, almoxarifado,
cozinha, sanitarios, borracharia e estagoes
de pré-processamento de produtos

12. Destruicdo da fauna

13. Destruigao da flora

14. Destruigdo dos recursos naturais

15. Alto nivel de residuos perigosos ou
letais

16. Alto nivel de emissoes e de carga or-
ganica

17. Eliminagéo de perdas, de qualquer
tipo, inclusive em colheita de cereais, cana,
algodéo ou tomate, desde que nao sirvam
como adubagéo organica

18. Insumos sem controle de qualidade
antes de serem usados na empresa

19. Auséncia de benfeitorias para arma-
zenamento de quimicos em geral

¢des, auditorias e correcdes, que inves-
tiu cerca de US$ 65 mil para um pro-
cesso total de dois anos (ou seja, US$
3,60/ha/ano). Esses valores podem va-
riar, dependendo da empresa e dos fins
aos quais ela se propde. Em outro caso,
uma empresa de Minas Gerais, com pe-
quena drea mas de alta tecnologia, re-
gistrou um gasto de aproximadamente
US$ 70 mil durante um ano de implan-
tacdo.

Todo empresario ou produtor que
ndo estiver consciente ou convicto dos
beneficios ambientais ou econdmicos
da “gestdo limpa”, ndo deve arriscar-
se a buscar 0 ISO 14.001, embora 08
organismos credenciados pelo /nfer-
national Organization for Standarti-
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ISO 14.001

APLICACHO

Riscos como a contaminagio por agrotoxicos devem ser evitados, para alcancar a qualidade ambiental e garantir o bem-estar dos funciondrios

zation ndo déem seu aval a empresas
nas quais ndo tenham sido identifica-
dos tais beneficios. Essa é a razdo pela
qual apenas boas fazendas e agroin-
dustrias obtém a certificacio.

Orgios governamentais — O Bra-
sil tem legislacdo e burocracia comple-
Xas, principalmente em assuntos am-

| bientais, mas esse € 0 preco que 0s pro-

dutores e empresas rurais t€ém que pa-
gar para ter acesso e tal patamar de ex-
celéncia. O Ministério do Meio Am-
biente ¢ quem coordena toda a politi-
ca, procedimentos e multas ambientais,
regendo, junto com as leis e outros mi-
nistérios e agéncias, as normas e pro-
cedimentos para a certificagdo ISO
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14.001. O Conselho Nacional do Meio
Ambiente (Conama) € o mais alto fo-
rum nesse segmento go-
vernamental. Como cada
Estado tem autonomia re-
gional, as secretarias esta-
duais do meio ambiente
agem como entidades re-
guladoras e monitorado-
ras, devendo estar equipa-

Frutas

Café

radas nesse processo de llatte Para alguns leitores, q

certificagdo. Algodao assunto pode parecer aca-
Outros oOrgdos que po- Oleaginosas démico, distante ou tedri- |

dem ser contatados para Carnes €O, mas para quem vive e

melhor compreensdo do
ISO 14.001 sdo o Inmetro (que ja cre-
denciou 15 organizagdes), o RvA (o

PRODUTOS
SENSIVEIS A POLUICAO
OU A DESVALORIZAGAO

Legumes e hortali¢as
Suco de laranja

Soja, milho e trigo

“inmetro” holandés), o Sebrae (para
pequenas iniciativas ambientais), o IPT
de Sdo Paulo, as bibliote-
cas em geral (entre elas 3
do Senado Federal e a Na-
cional do Rio de Janeiro),
o Banco Mundial e outrog
como o Programa das Na-
¢oes Unidas para o Desep-
volvimento (PNUD/FAQ).

conhece administracio
rural, ¢ diferente. Muitas fazendas
certificadas com ISO (varias das quais
localizadas no interior paulista, liga-
das ao café, madeira e suco de laran-
ja) pedem para ndo serem menciona-
das, preocupadas em serem tachadas
de “orgulhosas” e dando a entender
que o objetivo € ganhar dinheiro de
forma discreta, competitiva e sem
alarde. A meta € manter seus contra-
tos com clientes preferenciais por até
dois anos e com receita garantida.

Outras permitem que sejam divulga- |

dos alguns dados do ISO 14.001, para
que agricultores de todo Brasil pos-
sam nelas se espelhar e ter exemplos |
reais de bom desempenho. M
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A mais alta tecnologia agricola ja esta ao
alcance do produtor rural. Com a linha de
Armazenagem na Fazenda da Kepler Weber
vocé aumenta a produtividade e o lucro
reduzindo perdas e despesas em todo o
processo de armazenagem, mantendo a
identidade preservada dos seus graos.

Peca hoje mesmo a visita de um
representante Kepler Weber

*Linhas de crédito atraves dos agentes credenciados BW
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Ganhando espaco
no CERRADO
brasileiro

O trigo passou a ser uma boa alternativa

!_

para o sistema agricola de inverno no

Cerrado e, junto com tradicionais produtores

como Parana, Rio Grande do Sul e

Santa Catarina, a regido vem colaborando

para uma melhor expectativa de

colheita nesta safra

Alexandre Franco dos Santos

novo ciclo de colheita do trigo
O no Sul e Centro-Oeste ja co-
megou e, mais uma vez, os fa-
tores climaticos sdo a grande expectati-
va dos triticultores para conseguir a pro-

| dutividade esperada e ajudar o Brasil a

atingir uma meta de producdo estimada
em4,2 milhdes de toneladas em uma area

. de plantio de 2,07 milhdes de hectares.

Segundo dados do IBGE, a produti-
vidade média no Pais estd estimada em
2 mil quilos por hectare nesta safra 2002.
Espera-se que os eventos climaticos
ocorridos até agora nio afetem negati-

. vamente a produtividade do cereal —

como ocorreu na regido norte do Para-
na, onde o comprometimento da produ-
¢d0 ¢ estimado em uma queda de cerca
de 774 mil toneladas.

Em 2001, o Ministério da Agricultu-
ra havia estabelecido como meta uma
produgdo que pudesse atender a 50% das
necessidades do mercado interno, hoje
avaliado em torno de 10 milhdes de to-
neladas. Mas ainda nfo foi dessa vez.
Na safra passada, O Brasil produziu 2,7
milhdes de toneladas em uma area de
1,46 milhdo de hectares, o que represen-

tou pouco mais de 25% das necessida-
des de demanda. Foi preciso importar
75% de trigo em maior volume, princi-
palmente da Argentina.

Longe de problemas climaticos como
geadas e granizo na colheita, a regldo
do Cerrado vem revelando seu potenci-
al para a produgdo de trigo — irrigado ou
ndo — e, a cada ano, o volume colhido
tem avan¢ado. Apesar dos graos apre-
sentarem boa qualidade fisica, multas
propriedades precisam recorrer 2 irriga-
¢do para manter a estabilidade hidrica
da lavoura. Um exemplo tipico ocorre
em Goias, que produz quase 100% de
trigo irrigado.

Segundo o pesquisador da Embrapa
Trigo, Marcio Soe Silva, esta ocorrepdo
na regido uma espécie de boom do trigo,
principalmente pelos pregos praticados
no mercado local. Para o presidente da
Federagdo da Agricultura de Goids
(Faeg), Macel Caixeta, essa situagdo se
explica porque tanto Goias quanto o
Mato Grosso do Sul estio longe de zo-
nas portudrias, realidade que encarece 08
custos de frete na importagdo do cereal.
“Por causa disso os moinhos, pelo me-
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nos os de Goids, estdo assumindo con-
tratos-de-risco com os triticultores, ban-
cando R$ 190 a R$ 220 dos insumos
gastos por tonelada na produgéo do tri-
go”, revela Caixeta. Em Goias, o trigo
esta sendo vendido com variagdes de pre-
¢o de R$ 460 a RS 520 a tonelada. Mas




isso acontece porque sai ainda mais ba-
rato para os moinhos negociar dessa for-
ma, com os produtores locais, o valor de
compra do produto, em comparac¢io aos
US$ 30 adicionais de frete que os moi-
nhos tém que desembolsar para adquirir
o produto importado. Ou seja: essa € uma

forma de reduzir os custos em relagio
aos moinhos, que estdo situados proxi-
mos ao litoral. O Estado, mesmo sendo
um modesto produtor de trigo, com 15
mil hectares € produgdo anual de 60 mil
toneladas, vem recebendo de outros Es-
tados, como Sdo Paulo, oferta de com-

A Granja

pra do produto goiano. “Nosso sonho &
chegar a auto-suficiéncia ou pelo menos
suprir metade de nossa demanda, que
hoje estd em torno de 600 mil tonela-
das”, revela o dirigente. Para que essa
meta seja alcancada, o governo estadu-
al, em conjunto com a Faeg, esta incen-
tivando os triticultores a aumentarem
seus investimentos em trigo irrigado.
“Atualmente possuimos 1,6 mil pivds
centrais, mas quando conseguirmos atin-
gir pelo menos 600 pivos somente para
a irrigacdo do trigo, a uma média de 100
hectares para cada piv0, teremos entdo
600 mil hectares irrigados que dardo ple-
nas condi¢des para produzirmos cerca
de 300 mil toneladas de trigo”, destacou.

Na regido do Cerrado (sul do Mato
Grosso, Minas Gerais, Goias, Distrito
Federal, parte do Mato Grosso do Sul e
norte de Sdo Paulo), os incentivos para
a producdo vém aumentando ou, no mi-
nimo, se mantendo favoraveis para que
o triticultor continue a investir nessa cul-
tura de inverno, seja com irrigagdo ou
niio. No Mato Grosso do Sul, por exem-
plo, o produtor esta tendo acesso a li-
nhas de crédito para financiar a produ-
cdo de trigo, tendo o Proagro como uma
dessas linhas de custeio da lavoura. E
verdade, também, que em algumas regi-
des o produtor ainda esbarra no proble-
ma da falta de incentivos, somado aos
pregos pouco atraentes e com rentabili-
dade reduzida, se comparados aos do
milho e do sorgo.

Outro empecilho a curto prazo para
a cadeia produtiva de trigo da regido do
Cerrado é a deficiéncia no fornecimen-
to de novas cultivares adaptadas a reali-
dade da regido, além da falta de infor-
macdo tecnologica e de mdo-de-obra
treinada. De acordo com técnicos € pes-
quisadores, a grande “locomotiva™ que
pode impulsionar a expansdo do cereal
na regido é o plantio direto, pois ndo ha
cultura que forme palhada tao eficiente
para fins de supressao de ervas daninhas
e como rompedor de ciclo de doengas
de outras culturas, como feijdo e algu-
mas hortalicas em regime irrigado.

Faixa de produgio — No Mato
Grosso do Sul, a principal faixa de pro-
ducio do Estado estd nas regides de Pon-
ta Pord (15 mil hectares), Dourados (15

| mil hectares) e Itapord (10 mil hectares).

S6 esses trés municipios, somados, sdo
responsaveis por quase a metade do to-
tal da drea cultivada. “Sao regides onde
estdo situadas propriedades ndo muito
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suficiéncia ao incentivar a producio irrigada

extensas, girando na média de mil hec-
tares para cada produtor”, explica o as-
sessor técnico em agricultura Anderson
Cesconetto, da Federacdo da Agricul-
tura do Mato Grosso do Sul (Famasul).

Na safra 2000/2001, o Mato Grosso
do Sul ocupou area de 60 mil hectares
e producdo de 103 mil toneladas. Ja
nesta safra, a area ocupada aumentou
para 93 mil toneladas, e a expectativa €
de 156 mil toneladas de produgfo to-
tal, com produtividade média de 1, 4
mil quilos por hectare. De acordo com
Cesconetto, agregar o manegjo do trigo
com a irrigacdo entre os produtores ma-
togrossenses-do-sul ainda € uma possi-
bilidade muito distante, em func¢do do
custos dos equipamentos. A questdo
ambiental também ¢ considerada um
entrave para a expansio da irrigacao.
“Os produtores estio preocupados com
a lei de uso da agua e sobre como vai
ficar essa politica de tarifacdo”, diz o
assessor técnico.

DK | N
Em Goiids, a meta do Governo e da Facg

Divilgagdo

Carvalho, da Conab, alerta para a redugio

de 19,2% nos estoques mundiais do cereal

De qualquer forma, o trigo ja con-
quistou espago no cerrado e hoje € mais
uma entre as ja boas opgdes de cultivo
de inverno, como a safrinha de milho,
a soja e o feijdo. Neste ano, os produt_o-
res receberam um incentivo a mais,
quando o governo federal langou me-
didas para garantir o preco minimo de
RS 300 por tone-
lada, enquanto
que na regif’io'Sul
o pre¢o minimo
garantido ¢ de R$
285,00a tonelada.
“Esse incentivo €
muito importante
para manter o in-
teresse dos triti-
cultores do cerra-
do em continuar
investindo nessa
cultura de inver-
no”, afirma Ces-
conetto.

Tecnologia — Para o plantio de tri-
go de sequeiro, os produtores do Cer-
rado estdo utilizando as cultivares BR
18 Terena, BRS 49, BRS 208 e IAPAR
6 Tapejara. Para a safra de 2003, a Em-

L,

direcionar 600 pivés para a produgdo de trigo irrigado

Silva, da Embrapa, ressalta a importincia da
pesquisa para o *“boon” do cereal no Brasil Central

Cesconetto, da Famasul: pre¢co minimo no
cerrado manteve o interesse dos produtores

brapa recomenda aos produtores que
adotem a cultivar BR18 Terena, por ser
mais tolerante as doenc¢as predominan-
tes na safrinha, como a brusone. Segun-
do Marcio Soe Silva, responsavel pela
area técnica da Embrapa Trigo, no de-
senvolvimento de novas cultivares para
0 Cerrado em cultivo irrigado, os pro-
dutores estio re-
gistrando bons re-
sultados com ag
cultivares Embra-
pa 42, Embrapa
22 e BRS 207.

~ Em 2003, 4
mstituicio ja de-
verd ter disponibi-
lidade dessas va-
riedades de se-
mentes, além dag
cultivares BRS
209 e BRS 210,
cujos testes de
avaliagdo foram completados neste ano,
“Estamos preparados para tornar o Bra-
sil auto-suficiente em trigo, pois ofere-
cemos aos agricultores e a industria um
portifélio variado de cultivares para
qualquer uso final e atuamos em todas
as regides produtoras, desde o Rio
Grande do Sul até o Brasil Central”,
destacou o pesquisador,

Prevendo um quadro promissor de
produgdo para a triticultura brasileira,
analistas do setor acreditam que, em dez
anos, ocorrera um crescimento de cer-
ca de dois milhdes de hectares da pro-
duc¢do do cereal no cerrado, entre os tri-
gos irrigado e de sequeiro.

Regio Sul — Neste ano, apesar do
periodo das geadas e chuvas de granizo
na regido Sul, a expectativa da Embrapa
Trigo ¢ de que os produtores consigam
produzir 40% do total da necessidade de
consumo. Mas em funcdo dos fatores

/Embrapa trigo

Paulo Kurt.
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climaticos, a Companhia Nacional de
Abastecimento (Conab) teve que reava-
liar sua estimativa inicial de importagao
do cereal — de 6,8 milhdes de toneladas
para 7,4 milhdes de toneladas. “Ainda é
muito cedo para falarmos de quebra de
producdo”, analisa Marcio Soe Silva.
“No Rio Grande do Sul, por exemplo,
a definicdo da safra acontece em outu-
bro, quando poderemos ter uma nog¢do
melhor de como serd a produtividade
deste ano nas regides Centro—Sul e
Sul.”

Entre as regides ja confirmadas e
que foram atingidas neste inicio de sa-
fra estd o norte do Parana (principal
Estado produtor), que devido as geadas
terd uma redu¢do de 22% em sua pro-
ducdo. “Caso ndo ocorram mais proble-
mas climaticos, a producdo no Parana
podera atingir cerca de 1,68 milhdo de
toneladas com rendimento proximo a
1,7 mil quilos por hectare”, avalia o
engenheiro agronomo Otmar Hubner,
do Departamento de Economia Rural
(Deral) do Parana.

No Rio Grande do Sul, a projecéo
para esta safra é de uma produgdo de
1,2 milhio de toneladas com ocupacio
de 703 mil hectares e média de produ-
¢3o0 de 1,8 mil quilos por hectare. Em
setembro, algumas regides gauchas so-
freram perdas na lavoura, em razdo do
granizo, mas ainda assim o setor esta

. AREA SEMEADA DE TRIGO
(em hectares)

PR i e 1.040.000

ESTIMATIVA COLHEITA 2002
(em toneladas)

weenn. 2.185.000
..... 1.206.000

(Fonte: Famasul)

confiante em obter
uma safra positiva.
Risco — Um tra-
dicional triticultor
de Palotina/PR (re-
gido de terra-roxa),
Danilo Donin, que
desde a década de 70
planta trigo com ou-
tros socios da Agro-
pecuaria Sio Pedro,
ainda em setembro
comecou a colher
sua safra e, neste ano, diz que enfren-
tou “de tudo”. Ele conta que, por mui-
tos anos, iniciou o plantio do trigo no

s ultimas projecoes para a safra
2002/2003 apontam para uma di-
minuicdo de 26 milhdes de toneladas
nos estoques mundiais, passando de
161,5 milhdes para 135,5 milhées de to-
neladas, um recuo de
producdo de 19,2% em
relagdo a safra 2001/
2002. A informagéo é do
analista de mercado As-
dritbal de Carvalho Ja-
cobina, da Conab.
Segundo ele, esse
panorama é estabeleci-
do em razdo das quebras
de safra na Austrdlia,
Canada e Estados Uni-
dos e das perspectivas de reducdo de
area plantada na Argentina. “Um pos-
sivel aumento na oferta de trigo por par-
te dos paises do Leste Europeu pouco
altera a situagdo, tendo em vista que se
trata de trigo soft, de qualidade inferi-
o enquanto as quebras concentraram-

Estoques mundiais em baixa

se no trigo hard, préprio para a panifi-
cagdo”, diz Jacobina.

Em fungéo do atual quadro de escas-
sez na oferta do trigo (especialmente o
hard), a situagdo no mercado internaci-
onal deverd permanecer
inalterada, permitindo
supor-se que os atuais
patamares de pregos de-
verdo ser facilmente ul-
trapassados nos proxi-
mos meses. “Nem a en-
trada da safra argenti-
na, prevista para dezem-
bro proximo, trard algu-
ma alteragdo, em Virtu-
de do pequeno volume
previsto”, garante o analista da Conab.
Ele afirma que o Governo Federal ndo

dispoe de estoques de trigo em seus ar-
mazéns. “Todo o volume ja foi comerci-
alizado”, afirma. “Ja o trigo importado
vai diretamente para os moinhos e logo
é beneficiado.”
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més de abril, mas como passou 3 gq.

frer sucessivas perdas por falta de chu-
vas, passou a plantar o cereal em maj,
e, neste ano — cqmo ocorreu com gran-
de parte dos triticultores — atraggy a
semeadura, que foi feita no injcjq de
junho. Na metade do plantio, Dopjy
enfrentou o problema da geada e qy.-
rante a colheita teve que interromper
o trabalho por alguns dias, devido as
chuvas em excesso. Hoje, sua produ-
¢do esta um pouco acima da média de
2,1 mil quilos por hectare, em uma 4rea
de 108 hectares. “No passado, ja che-
guei a plantar 870 hectares de trigo
obtendo uma média de 48 sacas po;’
hectare, e tive também um periodo em
que até deixei de plantar”, relata. Em-
bora continue apostando na lavoura de
trigo, Donin considera que a cultura
esta se tornando invidvel em virtude
do aumento dos riscos climaticos (que
pdem a perder boa parte da producio)
e em funcfo dos precos ndo estarem
altamente remuneradores. Neste ano,
o custo de produgdo, para esse produ-
tor, ficou proximo dos R$ 1 mil e a
rentabilidade em torno dos R$ 300 por
hectare. M
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05 novos caminhos para os

sistemas de navegacdo

por satélite. A adocao
cada vez maior do

georreferenciamento nos

meios agricola, pecudrio e

florestal receberd, nos

ProXimos anos, um

impulso
significativo

José Paulo Molin e Carlos Alberto Vetlorazzi —
professores do Departamentol de Engenharia
Rural da Esalg/USP

A stecnologias de posicionamen-
to € navegacao tém evoluido
. pidamente. €om oS recentes

progressoie popularnizagaoidos sistemas
de navegacdo por satélite, o meio agri-
cola passou atirar proveito desse avan-
¢o tecnologico e hoje alguns segmen-
10s ja criaram certa dependéncia.

No meio agricola, é habito referir-
se a0 GPS (Global Positioning Sys-
fem) como se fosse o tnico sistema de
navegacao disponivel. Trata-se, por en-
quanto, de uma “meia-verdade”. A in-
tensa evolugao nessa area vem geran-
do outros sistemas e, com eles, uma
serie de siglas. Recentemente, em uma
reuniao latino-americana organizada
pelas Nagoes Unidas e pelo Govermno
dos Estados Unidos, a evolugdo dos

sisternas de na[vegag:iio global por satéli-
te, ou GNSS (Global Navigation Sate-
llite Systems) como sao tecnicamente
denominadosj, foi evidenciada e discu-
tida. O evento aconteceu em Santiago
do Chile e rpuniu representantes dos
mais variados segmentos de usuarios
dessas tecnolbgias, como aviacao, defe-
sa civil, cartogafia e engenharia, entre
outros. Fatos|como a situagdo do siste-
ma de posi¢cionamento global russo
(GLONASS}, herdado da antiga Uni&o
Soviética, foram apresentades por seus
representantés. Essa tecnologia esta em
uma fase delretomada de investimentos
para que a éonstelac;éio seja ampliada,
hoje com “jdnelas” de auséncia de sinal
de até oito horas diarias sobre a Russia.

No entar!lto, 0 que mais atraiu a aten-
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cdo foram as noticias recentes sobre pro-
Jjetos que estdo em andamento pelo mun-
do e que envolvem melhorias e desen-
volvimento de novos sistemas, tanto de
GNSS quanto de corregio diferencial.
Esse é um topico que muito interessa ao
Brasil, 8 medida que a agricultura de pre-
cisdo, um dos segmentos beneficiarios
dessa tecnologia, se expande no Pais e
na América Latina.

O sistema GPS, que é um programa
estatal dos Estados Unidos, mais espe-
cificamente do Departamento de Defe-
sa, trabalha hoje com duas freqiiéncias,
aLlealL2. Os norte-americanos estio
anunciando para 2003 um sinal na fre-
qiiéncia que denominam de L2C, para
uso civil, e para 2005 a freqiiéncia L5.
Isso significa que os receptores GPS, que
deverdo ter novas especificacdes, passa-
rdo a receber mais informacdes, permi-
tindo maior exatiddo de posicionamen-
to. Hoje ja é uma pratica — embora pou-
co comum, em fungio do custo de aqui-
sicdo dos receptores — a utilizagdo de
GPS com freqiiéncias L1 e L2. Em agri-
cultura de precisdo, normalmente sao uti-
lizados os receptores de L1.

Os representantes da Unidio Européia
anunciaram que o sistema GNSS euro-
peu (batizado de Galileo) foi recente-
mente aprovado pelos paises-membros
€ que se iniciam agora as tratativas para
a criagdo do consorcio que vai imple-
mentar o sistema, por enquanto coorde-

nado pela Agéncia Espacial Européia.
A proposta do Galileo — que devera es-
tar implementado através de 30 satélites
em 2008, com 10 freqiiéncias — é bas-
tante avancada, mesmo em relacdo ao
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GPS. Esta previsto o oferecimento de di-
ferentes niveis de servigos e garantias.

Antecipando-se ao GNSS, a Unifo
Européia ja estd implementando um ser-
vigo de sinal diferencial por satélite geo-
estacionario. Esse sistema, denomina-
do de EGNOS (European Geostationa-
ry Navigation Overlay Service) e ja em
testes, devera estar operando totalmen-
te em 2004. Trata-se de uma rede de
estacdes de referéncia, conectadas a
duas estagdes de processamento, que
enviam os sinais a trés satélites de co-
municagdo que disponibilizam o sinal
para todo o continente europeu, grande
parte da Asia, Africa e América do Sul.
O objetivo é oferecer sinal diferencial
gratuito para usudrios em geral, mas
principalmente para a aviagéo civil, de
forma a melhorar a operagédo de apro-
ximacdo em pistas de pouso.

A associa¢do do EGNOS com o Ga-
lileo e outros sistemas vai permitir a
oferta de vérios niveis de servigos. O
servico basico anunciado — publico e
gratuito — € de posicionamento horizon-
tal com 4.0 metros de exatiddo e de po-
sicdo vertical com 8,0 metros de exati-
ddo. Os demais serdo pagos e dirigidos
a atividades de protecdo a vida.

Da mesma forma que os europeus
estdo implantando o EGNOS, os ame-
ricanos ja tém seu proprio servigo de
sinal diferencial via satélite geoestacl-
onario. E conhecido como WAAS
(Wade Area Augmentation System) e ja
esta operacional, cobrindo a América
do Norte. Tém havido algumas experi-
éncias com a utilizacdo desse sinal no
Brasil, mas como ainda nfo existem es-

tagdes de referéncia, por enquanto a
exatiddo oferecida pelo sistema é baixa
para atividades relacionadas a agricul-
tura de precisio.

Foram também anunciados sistemas
equivalentes no Japdo (MSAS) e na in-
dia (IWAAS), e informou-se ainda que
Jja ha no Brasil cinco estagdes de refe-
réncia associadas ao WAAS, em fase
de testes. Isso quer dizer que, em bre-
ve, o Pais podera contar com um bom
servico de corre¢do com o sinal do
WAAS americano e sem custos. O que
isso significa para o usudrio agricola de
GPS? Aqueles que ja estdo envolvidos
com agricultura de precisdo, oy algu-
ma das tecnologias associadas (comg o
uso de barra de luz para aplicacges g4
reas ou terrestres, por exemplo), sabey
que sinal diferencial € sinénimo de cus-
tos e dor de cabega.

Em julho de 1997, um servico pri-
vado de sinal diferencial via satélite pag.
sou a ser disponibilizado no Brasi]
Hoje, sdo duas empresas de ambjtq
mundial operando no Pais. A agricul-
tura nacional passou a ser um grande
usudrio desse servigo, especialmente a
aviagao agricola, € 0 custo ¢ uma dag
grandes preocupagoes. Tém sido vejcy,.
ladas noticias de novos e revolucions-
rios sisten_‘las au_tc“momos de correcio
com algoritmos internos que utilizam 5
posicdo dos satélites da constelacio
para produzir uma corre¢io propria,

Com a disponibiliza¢io de sistemas
publicos de corre¢do diferencial, embo-
ra com especificagdes nio tig boas
quanto se deseja, haverd uma grande ex-
pansdo na adogdo de GNSS, simples-
mente pela redugio de custos diretos
A crescente adogdo do georreferencia-
mento nos meios agricola, pecuario e
florestal recebera um impulse signifi-
cativo nos proximos anos, a partir da
disponibilizagdo de novos sistemas de
posicionamento por satélite e de novos
recursos para a correcfio de sinais. As
mais variadas atividades envolvendo
posicionamento (mapeamentos topo-
graficos, levantamentos e monitora-
mentos de focos de pragas, doengas, er-
vas-daninhas e disttrbios nutricionais
e fisiologicos, entre outros) e navega-
¢do (aplicagdes aéreas e terrestres, cor-
te e transporte de madeira, por exem-
plo) poderdo ser feitas com maiores
exatidao e confiabilidade, além de re-
tornos significativos para os segmen-
tos envolvidos. M
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o produtor rural gaicho
da um passo a frente.

‘Q Sistema Integrado de Rastreabilidade Bovina é uma iniciativa da
Farsul e do Grupo Planejar. O SIRB integra o sistema nacional de
rastreabilidade, o SISBOV, e trata-se de uma ferramenta simples e
efetiva para que os pecuaristas do Brasil se enquadrem nas novas
exigéncias da Comunidade Econ®dmica Européia, 0 que permitira que

acarne aqui produzida continue ultrapassando fronteiras.

= MINISTERIO
r;%;g Rastreahilidade. ﬂﬁ DA AGRICULTURA,
000]0 Identlﬁcagao I|IIB allre Irontelras FARSUL PECUARIA E

Federagdo da Agricultura ABASTECIMENTO
do Rio Grande do Sul
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Feira bate todos
seus RECORDES

Impulsionada pelo mercado aquecido,

a Expointer 2002 superou todas as expectativas.

Disponibilidade de crédito e boas cotagoes das

principais commodities agricolas, somadas a crescente

necessidade de investimento em tecnologia,

fizeram a diferenca na comercializacdo

Texto: Luciana Radicione
Fotos: Jackson Ciceri

l ] ltrapassando as expectativas
mais otimistas, a 25" edigdo da
Expointer superou suas propri-

as marcas de faturamento e promete
ficar na Historia. Neste ano, a expo-
sicdo - realizada em Esteio/RS, de 24
de agosto a 1° de setembro, deu o
exemplo, tanto em resultados finan-
ceiros quanto na aparente harmonia
entre 0 Governo do Estado e a Fede-
racdo da Agricultura do Rio Grande
do Sul (Farsul), principais organiza-
dores do evento.

Palco livre de polémicas e da ame-
aca da febre aftosa, o resultado foi um
aumento de 35,9% nas vendas de ani-
mais, em relagdo o ano passado, com
um faturamento total de R$ 3,11 mi-
lhoes com a venda de 2.586 exempla-
res, contra os R$ 2,28 milhoes obtidos
em 2001. O setor de maquinas agrico-
las, que mantinha a expectativa de al-
cancar R$ 50 milhdes em Esteio, apre-
sentou o crescimento mais expressivo.
Foram R$ 104 milhdes em negdcios
em relagdo aos R$ 30,1 milhdes do ano
passado. O mercado de maquinas, que
vem registrando alta desde a criagdo
do Moderfrota, justifica 0 bom desem-
penho do setor na Expointer. O presi-
depteldo Sindicato das Industrias de
Maquinas e Implementos Agricolas do

| Rio Grande do Sul (Simers), Claudio
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Bier, classificou como “excepcional”
os resultados desta edigdo, onde 75%
das vendas foram realizadas por melo
de financiamentos de agentes financel-
ros. Outros 25% englobaram recursos
opri do 10% a
proprios dos produtores, sen ]
vista. S6 o Banco do Brasil totalizou
negécios de R$ 48 milhdes, com 1,1
mil propostas de financiamento entre
maquinas e implementos.

No ano passado, a instituigdo ha-
via fechado R$ 15 milhdes em negocl-
os. Ja o Banrisul apresentou um resul-
tado 457% superior, com o encaminha-
mento de 408 propostas e um total de
RS 18,8 milhdes. O Sicredi, por sua
vez, financiou R$ 10,5 milhoes, duran-
te a feira, para 367 associagdes, com a
liberagdio de linhas de crédito princi-
palmente para a compra de tratores €
implementos diversos. Na avaliagdo do
presidente da Farsul, Carlos Sperotto,
além do Moderfrota outros fatores con-
tribuiram para a superagdo dos nume-
ros no evento: as boas cotagdes da soja
e o alongamento das dividas dos pro-
dutores. O ministro da Agricultura,
Marcus Vinicius Pratini de Moraes,
aproveitou a ocasifio para anunciar que
a expectativa do governo é de fechar o
ano com um aumento de 8% no PIB
agricola e de 5% no PIB do agronego-
cio. “Tudo isso, gracas aos esforgos do

Governo, agricultores, pecuaristas e in-
distrias”, salientou. O secretdrio da
Agricultura do RS, Angelo Menegat,
ressaltou a importéncia de transformar
a Expointer, cada vez mais, em uma
feira de negocios. De fato, essa foi a
intencdo em 2002 com a criagdo de
dois dias especificos para o fechamen-
to de negdcios (28 e 29 de agosto).

Outra inovagdo neste ano foi a am-
pliacdo do espago para os fabricantes
de maquinas, viabilizado através de
convénio com o Governo Estadual.
Pelo convénio, as empresas viio admi-
nistrar, até¢ 2014, uma area de 90 hec-
tares, sendo 25 hectares destinados a
exposicdes dindmicas. Anteriormente,
os fabricantes usufruiam apenas de 21
hectares no Parque Assis Brasil. Nes-
ta edi¢do, pela primeira vez, foram re-
servados dois dias para as dindmicas
de maquinas agricolas, mas as chuvas
reduziram a apresentagio das maqui-
nas a apenas um dia.

O publico que compareceu ao Par-
que Asszs Brasil nos nove dias da fei-
ra foi de 304,5 mil pessoas, o que re-
presentou uma queda de 5,9% em re-




lagdo as 323,8 mil pessoas que presti-
giaram a mostra em 2001. Do total de
5.612 animais inscritos, 4.847 forma
levados a exposi¢do, nio alterando a
média de 86% de presenca das feiras
anteriores. As delegacdes estrangeiras,
embora em numero reduzido, também
marcaram presenga no Pavilhdo Inter-
nacional, mostrando um pouco de suas
culturas, produtos e servicos. A Ale-
manha, por exemplo, trouxe algumas
de suas tecnologias para a area agri-
cola, além da disponibilizar informa-
¢des, por meio de workshops, sobre as
exigéncias para grios e carne no mer-

também delegacdes do Uruguai, Equa-
dor, Peru, Inglaterra, Espanha e a Ca-
mara de Comércio Italiana para o Rio
Grande do Sul (CCI).

Empresas — Para a AGCO, as
vendas na Expointer apresentaram um
crescimento de 12% em relacdo ao ano
passado, o que representa um fatura-
mento entre R$ 16,5 milhdes e RS 17
milhdes. Segundo o diretor de marke-
ting da empresa, Werner Santos, o re-
sultado superou as expectativas, ja que
a previsdo era alcangar os mesmos RS
15 milhdes registrados na mostra an-
terior. De acordo com ele, os tratores
cabinados MF Advanced séries 200 e

600, langados em Esteio, e a colheita-
deira MF 34, foram as maquinas mais
procuradas pelos clientes. Para o ge-
rente de vendas da John Deere, Paulo
Kowalski, o cenario favoravel coman-
dou os negocios no evento. “Primeiro,
porque ha disponibilidade de crédito,
segundo pela necessidade de renova-
¢30 do parque de maquinas no Brasil
e, terceiro, pelos precos atrativos das
commodities”, afirmou.

Neste ano, a John Deere participou
da exposicdo representada por 12 con-
cessionarias do Estado. No ano passa-
do, estiveram presentes apenas cinco.
A empresa tem 40% dos negécios di-
recionados para o Rio Grande do Sul
e Parana e espera fechar o ano com um
crescimento de 40% das vendas de co-
lheitadeiras e de 37% nos tratores. A
época de pré-plantio das culturas de
verdo e a disponibilidade de linhas de
crédito foram, na opinido do coorde-
nador de marketing da Valtra, Idio Ber-
ger, os fatores que impulsionaram as
vendas em Esteio. Segundo ele, a ex-
pectativa inicial era crescer 10%, mas
no ultimo dia da feira, o incremento
de vendas estava em 30% sobre o ano
passado. Como fator positivo nesta
edicio da Expointer, Berger apontou
os dois dias de negocios. Ele critica,
no entanto, o volume excessivo de pi-
blico ndo direcionado ao segmento nos
demais sete dias da mostra. Para Ber-
ger, todos os dias — e ndo apenas dois
— deveriam ser voltados aos negocios,

A New Holland encerrou a sua par-
ticipagdo na Feira com um incremento
de 15% nas vendas em relagdo a 2001,
quando foram comercializados R$ 18
milhdes. O gerente de vendas Luiz Fei-
jo destacou que os dois dias reserva-
dos aos negdcios ajudaram a elevar os
nimeros da empresa, mas os grandes
responsaveis pelo desempenho foram
o bom momento da agricultura gatcha,
a maior participa¢do da New Holland
no mercado do Rio Grande do Sul € a
elevada cotacio das commodities agri-
colas. Ele também atribuiu o sucesso
de vendas a manuteng¢iio do Moderfro-
ta e ao crescimento da producdo de
grios. Para o diretor comercial da New
Holland para a América Latina, Fran-
cesco Pallaro, embora a Expointer ja
esteja consolidada como feira de ne-
gocios de carater regional, ela precisa
ser reformulada para se tornar mais
atraente, tanto aos fabricantes de ma-
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quinas quanto aos visitantes. Para ele,
as dindmicas de mdquinas agricolas
deixaram de ser atrativas para os pro-
dutores. “E um modelo superado, que
exige muita organizacdo”, diz. “O es-
pago para as maquinas precisa de algo
diferenciado, como a realizacdo de
test-drives, por exemplo, para que haja
um salto de qualidade do ponto de vista
da exposi¢do do produto para o clien-
test

A Case [H faturou R$ 4,5 milhdes
na Expointer, resultado obtido princi-
palmente pelas compras efetuadas por
produtores de graos e sementeiros do
Rio Grande do Sul. De acordo com o
gerente de vendas Paulo Gobbo, a evo-
lugdo registrada nos negocios pode ser
atribuida & maior oferta de produtos de
tecnologia avancada fabricados no
Brasil. “Nenhum fabricante tem tan-
tas maquinas agricolas de grande por-
te nacionalizadas como a Case IH”,
afirma. O diretor nacional de Vendas
da empresa, Isomar Martinichen, res-
saltou que o produtor brasileiro ja per-
cebeu a tecnologia-de-ponta agregada
as maquinas da Case IH, com o cres-
cimento da participagdo dos produto-
res galichos nos negocios da empresa,
especialmente os sementeiros, cuja ati-
vidade requer tecnologia em dobro. Na
opinido de Martinichen, outros fatores

Martinichen: marca cresce entre os gatichos

ajudaram a marca a crescer: o fortale-
cimento da rede nacional de concessi-
onarias e a atuacdo do Banco CNH,
que oferece linhas de crédito especifi-
cas para os clientes. Yok,

Na Semeato, a procura por maqui-
nas de plantio direto também surpre-
endeu, tanto que o lote de produgdo
estd comprometido até o final de ou-
tubro. Segundo o gerente de vendas da
empresa, Everton Corréa, foram co-

Santos: comercializa¢do além da expectativa

“QOuando se prodiiz
sementes, € sempre reco-
mendado buscar a mais
alta qualidade em meca-
nizagdo". O diretor vice-
presidente da Sementes
Roos, Airton Gilmar
Roos (na foto ao lado),
segue a risca essa reco-
mendacdo. Sementeiro
de sucesso em Nédo-Me-
| Toque/RS e um dos pio-
| neiros no Brasil na con-
quista do certificado
IS0 9002 no processo de
producdo, Roos fechou na Expointer a com-
prade cinco colheitadeiras Axial-Flow, da
Case [H, equipadas com agricultura de
precisdo, que vdo para sua propriedade em
‘ Santa Bdarbara do Sul/RS. Para esse pro-
| dutor, a opgdo pela tecnologia Case IH teve
| por base resultados comparativos com co-
Iheitadeiras convencionais. “Uma magui-
| na convencional retira, muito, a qualidade
| do gréo, enquanto que os resultados obti-
| dos com a Axial foram superiores em todas

*

as amostras, conseguindo
indices de germinagdo de
98% a 99% ", justificou.
Seguindo o caminho inver-
so de muitos produtores
gaiichos que buscam mais
oportunidades em terras
do cerrado, Roos (que pro-
duz sementes de trigo e
soja), confia no aumento
da produtividade em sua
regido, através de investi-
mentos em todos os seto-
res da fazenda. “Ao invés
de aumentar a drea, prefi-
ro apostar na produtividade ", explicou. Com
as novas colheitadeiras, ele estd convicto de
que 50% das sementes de soja colhidas no
proximo ano serdo de alta qualidade. A co-
lheita total da oleaginosa esperada para 2003
é de 300 mil sacos (50 quilos cada).
Produtor de arroz em Arroio Grande/RS,
Olindo Medeiros de Albuquerque Neto (na
Joto a direita), aproveitou a Expointer para
modernizar parte de sua fiota agricola. Ele

finalizou a compra de um wrator TS 110 da | fra de verao.

Oportunidade para investir em tecnologia

New Holland, que irda se juntar a outros
trés tratores e a uma colheitadeira, que ja
Jazem parte da Fazenda Bom Retiro. Como
ele mesmo afirmou, ja estava na hora de
investir em mecanizagdo, pois o iltimo tra-
tor foi adquirido em 1991. Estimulo para
Jechar o negocio ndo faltow. “A facilida-
de de financiamento, a assisténcia presta-
da pela concessiondria e a expansdo da
lavoura orizicola na préxima safra me mo-
tivaram a investir ha tecnologr’é que o tra-
tor representa”, disse. Além do arroz, cul-
tivado em 200 hectares (entre drea pro-
pria e de parceiros), A Ibuguerque também
produz soja em 400 hectares, embora a
regido ndo seja tradicional no
plantio da oleaginosa. Na opi- "%
niao do produtor, :

0 novo trator
cabinado, de
108 CV, sera
seu braco-direi-
to no trabalho
de preparagdo
da proxima sa-
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Corréa: produtores anteciparam negocios

mercializadas em Esteio mais de 100
maquinas, enquanto a previsio inicial
era de fechar a feira com, no maximo,
40 maquinas comercializadas para cli-
entes do Parand, Rio Grande do Sul e
Santa Catarina. “Esta havendo uma
mudanga de mentalidade entre os pro-
dutores, que deixaram de ser imedia-
tistas e passaram a antecipar os nego-
cios”, avalia Corréa.

A procura por estruturas de arma-
zenagem e secagem de grios também
foi intensa. Segundo o diretor comer-
cial da Kepler Weber, Duilio de La
Corte, mais de R$ 1 milhdo em negd-
cios foram concretizados na Expoin-

Resultados da pesquisa ao alcance do produtor

do s os animais e as maquinas for

mam a vitrine da Expointer. O suces-
so da feira também pode ser creditado ao
trabalho das institui¢des de pesquisa que
aproveitam o palco de Esteio para divul-
gar o resultado de suas pesquisas. A Fun-
dacdo Estadual de Pesquisa Agropecud-
ria (Fepagro) esta entre as institui¢des que
apresentaram novidades, mostrando aos
produtores novas cultivares de soja, mi-
lho e sorgo. A cultivar de soja Fepagro-
23 de ciclo tardio, desenvolvida na uni-
dade de Julio de Castilhos/RS, apresenta
como principais caracteristicas o elevado
potencial de rendimento de grios e a alta
resisténcia s doengas de cancro da has-
te, podriddo-parda da haste e oidio. Ela é
indicada especialmente para o clima do
Rio Grande do Sul e o rendimento cons-
tatado nos experimentos foi 2% superior
ao Fepagro-10, que é cultivado em cerca
de 20% das lavouras de soja gatichas.

O sorgo silageiro Fepagro-19, também
adaptado ao clima do Rio Grande do Sul,
especialmente nas dreas com deficiéncia
ou excesso de dgua, serve como suporte
de producdo, pois apresenta rusticidade
em campo com estresse. A cultivar ofere-
ce estabilidade na alimentagio de rumi-
nantes semi-confinados, como bovinos de
engorda e leiteiro. Ji o milho variedade
Fepagro-22 possui alta tolerancia as prin-
cipais moléstias e pragas de ocorréncia
comum, sem apresentar reacoes adversas
aos herbicidas e inseticidas.

A Embrapa levou inovacgdes na drea
animal e vegetal. Uma delas é yma nova
variedade de cebola que promete novida-

des aos produtores e consumidores. A BRS
Cascata apresenta tamanho uniforme e com
duragdo 60 dias maior que outras cultiva-
res, devido as numerosas camadas de cas-
ca. A durabilidade desta variedade também
traz beneficios ao produtor, que agora po-
dera esperar por melhores pregos antes de
comercializar a produgio.

Mac¢d — A Embrapa Uva e Vinho
apresentou na Expointer os primeiros re-
sultados do Programa de Produgdo Inte-
grada de Macd, desenvolvido em parce-
ria com a Associa¢do Brasileira dos Pro-
dutores de Maca (ABPM). O projeto, pi-
oneiro no Pais, j4 permitiu a produgio de
frutas de alta qualidade, através da apli-
cacdo de recursos naturais, regulacdo de
mecanismos para a substitui¢do de insu-
mos poluentes e garantia de sustentabili-
dade da produg@o agricola. Até o momen-
to, cerca de oito mil hectares foram culti-
vados no Rio Grande do Sul e em Santa
Catarina, com uma colheita de 400 mil
magas com selo de qualidade, das quais
20% foram exportadas. O ingresso no pro-
grama € voluntario e o produtor recebe
acompanhamento técnico.

Toda a propaganda eficiente precisa ter clara sua funcdo para obter resultados e éxitos.

No agribusiness encontramos nosso chio, nosso campo de trabalho. Por isso continuamos

trabalhando a terra para novos clientes, porque nosso terreno é fértil,

Alguns parceiros da Forma D: Boelter Agroindustrial, Sulinox Ordenhadeiras, CRA, Canquerini,
Laticinios Roesler, SIMERS, Aviacdo Agricola Minuano, SINDICALC.

Propaganda, Design e Comunicacédo

fone: (51) 3312 4950 - 3028 5635
formad@uol.com.br
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“‘Mdquinas que valem ouro”

O resultado da 20° edicao do Pré-
mio Gerdau— Melhores da Terra foi co-
nhecido no evento, que reconhece o tra-
balho de empresas que unem o respeito
a natureza e atendimento as exigéncias
dos consumidores de mdgquinas agrico-
las. Trés empresas foram escolhidas na
categoria Destaque, que considera a
opini@o dos usudrios, e trés na catego-
ria Novidade, voltada para inovagées
tecnologicas lancadas apos a Expointer
2001.

Para fazer a avaliagdo, uma equipe
de especialistas em mecanizagdo agri-
cola percorreu mais de 37 mil quilome-
tros e entrevistou mais de 300 usudrios.

O troféu Ouro na categoria Novida-
de foi para a empresa Stara Sfill, do re-
bogue 6.000 TS. Segundo a comissao jul-

CONHECA TODOS 0S
VENCEDORES

CATEGORIA DESTAQUE:

Trofeu Ouro — AGCO do Brasil (Co-
Iheitadeira MF 34)

Troféu Prata — Metasa (Plantadora-
adubadora)

Troféu Prata — Agritech (Motoculti-
vador Yanmar TC 14)

CATEGORIA NOVIDADE:

Troféu Ouro — Stara Sfill (Reboque
6.000 TS)

Troféu Prata — AMV Fortaleza (Cul-
tivadora-rocadeira articulada em linha)

Troféu Prata — Semeato (Bragadei-
ra de ajuste rapido para linhas de plan-
tio e outros equipamentos)

gadora, o equipamento permite ao agri-
cultor realizar o tratamento de semen-
tes e o abastecimento da semeadora sem
que haja contato direto com produtos
quimicos. Além disso, o reboque conse-
gue reduzir o desperdicio de sementes
inoculadas que ndo puderam ser culti-
vadas dentro do prazo recomendado.

O Ouwro na categoria Destague, por
sua vez, foi para a AGCO, da colheita-
deira MF 34. Itens como produtividade,
preco, versatilidade, seguranga, confor-
to, menor dano mecdnico ao grdo e sa-
tisfagdo do usudrio determinaram a es-
colha pela equipe julgadora. Outro fator
que pesou na decisdo foi a qualidade do
pos-venda praticado pelo fabricante.
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ter. No entanto, a feira nfo € o palco so-
mente para vendas, mas sim, para a apre-
sentacdo de produtos e atracdo de novos
clientes. “Comegamos a investir em no-
vas formas de relacionamento com os cli-
entes”, explicou. Dentro dessa estratégia
de aproximacao, a Kepler Webe_r levou ao
parque 120 clientes para prestigiar um se-
minario sobre cenarios agricolas. “Tais ati-
vidades precisam, cada vez mais, ser ip-
centivadas e até deveriam ocorrer de for-
ma permanente, pelo menos no setor de
méquinas”, afirmou o diretor. (leig mgjs
sobre Expointer na revista AG Leildes) m
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Todo mundo pensa que o preco vai nas alturas sé para fazer um avido agricola decolar. E preciso
pensar nas vantagens deste servico para ver como ele custa menos que outros tipos de aplicacao.
Pela via aérea podemos cobrir, em uma hora, drea muito superior a que os
equipamentos terrestres levam um dia inteiro para tratar. Um avido ndo provoca i

amassamento das plantas e, com a aviacdo agricola, a prescricdo é feita no momento
exato, com maior beneficio a plantacdo.
Existem muitas vantagens na aviacdo agricola que fazem dela algo que sai

muito barato.
Patrocinio: Apoio: @
:1:] =AVIATION
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| A entrega dos

froféus Destaques —

A Granja do Ano,

durante a Expointer,
reuniu em Esteio/RS
empresarios de

25 segmentos

que se sobressairam

no cendrio do

agronegocio

brasileiro

Texto: Glauco Menegheti
Fotos: Anténio Sanches,
Carlos Fernando Vieira Planella
e Jackson Ciceri
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A GRANJA DO ANO
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lguns sdo “figuras carimba-
das’’no meio rural. J& outros
4o aparecem tanto na midia,

mas igualmente se destacam pela ex-
celéncia em produtos e servigos. Nao
importa se conhecidos ou néo: ha 17
anos a revista A Granja vem presti-
giando com o troféu Destaque 2002
— A Granja do Ano 25 segmentos,
companhias ou empresarios f0p €s-
colhidos por seus leitores. “Ser ven-
cedor de uma votagdo voluntdria ¢
democrética ndo ¢ pouca coisa. Afi-
nal, quem conferiu o voto sdo aque-
les que sabem das coisas
do campo, porque convi-
vem nos 365 dias do ano
com a atividade”, discur-
sou o diretor-presidente
da Editora Centaurus,
Hugo Hoffmann, respon-
savel pelas revistas AG
Leiloes ¢ A Granja e
pelo anudrio A Granja
do Ano .

A entrega dos troféus
Destaque 2002 aconte-
ceu em 30 de agosto, no
auditorio da Farsul, Par- |
que de Exposigdes Assis -~

1 Mato Grosso

Brasil (Esteio/RS), durante a 25° Ex-
pointer. Entre as autoridades presen-
tes estavam o presidente da Embra-
pa, Alberto Duque Portugal, repre-
sentando o ministro da Agricultura,
Pratini de Moraes; o presidente da
Farsul, Carlos Sperotto; o presiden-
te do Simers, Claudio Bier; o presi-
dente em exercicio da Federasul,
Antonio Sartori; o presidente em
exercicio da Ocergs, Rui Polidoro
Pinto; o diretor da FIERGS, Nelson
Brochmann; e o deputado federal
Adolfo Fetter Junior. Os dirigentes

Onde estao os eleitos

2 Minas Gerais

8 Sao Paulo

\/L— 9 Rio Grande do Sul

2 Distrito Federal
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foram convidados a entregar os
troféus aos vencedores.

Desde 1986, a escolha
de todos os agraciados
¢ feita pelo voto
direto dos leito-
res, reconhecen-
do o trabalho re-
alizado por
agroempreen-
dedores de
norte a sul do
Brasil. Dos
25 segmentos
do agronego-
cio premiados,
nove sdo do
Rio Grande do
Sul, oito de Sdo
Paulo, trés do
Parana, dois de
Minas Gerais, dois
do Distrito Federal e
um do Mato Grosso.
Desde o inicio do troféu
A Granja do Ano, duas
empresas nunca sairam do po-
dio: Massey Ferguson ¢ Kepler
Weber. “Para eles, nossos redobra-
dos parabéns”, cumprimentou Hugo
Hoffmann.

O presidente da Embrapa — insti-
tui¢io ganhadora na modalidade
“pesquisa agropecudria”, Alberto
Portugal, falou sobre o trabalho do
ministro Pratini de Moraes. “Ele foi
o homem que fez com que o setor
agropecudrio fosse respeitado nos
gabinetes da drea econdmica do go-
verno”. O dirigente afirmou que hou-
ve avancos consideraveis em todas
as cadeias agroindustriais, com re-
flexos principalmente na qualidade
dos produtos. No seu entender, isso
se deu pela incorporagdo de tecno-
logia ao agronegocio brasileiro nos
altimos anos. “A tecnologia agrega
valor ¢ viabiliza renda ao produtor”,

ponderou. |
Alberto Portugal fez algumas res-
salvas ao atual modelo de desen-
volvimento e disse que € ne-

Para isso, acrescentou, € pre-
ciso conhecer os agentes, que
podem servir tanto ao bem quan-

to ao mal.

cessario conhecer melhor
quem faz a transferéncia
de tecnologia ao produ-
tor rural. Em certo mo-
mento, langcou um de-
safio a platéia: iden-
tificar no Brasil
quem faz a transfe-
réncia de tecnologia,
quais as caracteristi-

cas dessas pessoas

ou empresas. “Tenho

33 anos de janela
profissional e digo
que é dificil podermos
caminhar nesse proces-
so de desenvolvimento
sem transferéncia de tec-
nologia”, disse o dirigente.

A valorizagdo institucional |
da agricultura também foi
apontada como algo a ser
aperfeicoado, para que os
pleitos da categoria tenham

maior visibilidade diante

da opinido publica. “Pre-
cisamos mostrar para a
sociedade o que repre-
senta a agropecuaria. A
populagio urbana nao
tem uma visdo clara
do que o agronegod-
cio representa |
como gerador de |
emprego e justica |
social.” Uma das
causas da perda
do poder de
barganha da
classe se deu




- pela dispersio geografica da popu-
| lagao rural. “Temos que nos orgu-
| lhar de pertencer a esse setor, unir
| for¢as e criar mecanismos de pro-
| mog¢do”, apontou o presidente da
‘ Embrapa. Um dos mecanismos para
| garantir investimentos em marke-
- ting e pesquisa seriam fundos de in-
vestimento alimentados por contri-

bui¢des voluntarias. “A comunica-

Alherto Portugal, da Embrapa, destacou que
houve avangos considerdveis, em todas as
cadeias agroindustriais, que resultaram na
qualidade dos produtos brasileiros
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¢do ndo deve ser eventual, mas sim
utilizada continuamente para pro-
mover a importincia do agribusi-
ness”’, concluiu Alberto Portugal.
Em seguida, discursou o presi-
dente da Farsul, Carlos Sperotto,
que de inicio registrou que a revis-
ta A Granja “¢ um sucesso que
atravessou as fronteiras gauchas e
que, na premiagdo, estd preocupa-

Normélio Ravanello, da AGCO, acredita na
tecnologia e na mdo-de-obra qualificada
existentes no Pais para enfrentar os desafios
do futuro

O diretor-presidente da Editora Centaurus, Hugo Hoffinann, coordenou a 17° ceriménia de entrega dos troféus Destaques — A Granja do Ano.
Na mesa (da esquerda para a direita): Adolfo Fetter Jiinior (deputado federal), Cliudio Bier (Simers), Anténio Sartori (Federasul), Alberto Duque
Portugal (Embrapa), Huge Hoffimann, Carlos Sperotto (Farsul), Nelson Brochmann (FIERGS) e Rui Polidoro Pinto (OCERGS)

da em procurar os destaques do se-
tor em todo o Brasil”. Sperotto la-
mentou o fato de ndo sair pelo Pais
para ver o que os empreendedores
rurais tém feito, como é o caso de
Erai Maggi Scheffer, destaque
como produtor de soja — em 2001,
ele plantou 60 mil hectares. “Siqg
gauchos que ndo pertencem mais ao
Rio Grande do Sul, mas que conti-
nuam espalhando qualidade por
onde passam.” O dirigente disse
também que a Farsul, que comple-
tou 75 anos em 2002, sente-se hon-
rada por ver quais atividades e em-
presas tém feito a diferenga em todo
o Pais.

O diretor-presidente da Editora
Centaurus, Hugo Hoffmann, por sua
vez, saudou os vencedores. “No
momento em que 0 agronegocio
tem uma representatividade cada
vez maior no PIB brasileiro, muito
nos privilegia e honra vermos sen-
tados diante de nossos olhos as pes-
soas, entidades e empresas que, atra-
vés de suas atuagdes didrias, dio
uma contribui¢do decisiva a forma-
¢do de renda, a contratagio de mao-
de-obra e a exportagdo de produtos
primarios para uma nac¢do em busca
de melhores horizontes.”



David Makin, da
Agropecudria CFM,
recebe o troféu
“Destaque Pecudria
de Corte”, de Alberto
Portugal, presidente
da Embrapa

Elisabeth Lemos,
da ABCCC, recebe
de Hugo Hoffmann,
da Editora
Centaurus, o troféu
“Destaque Eqiiinos”

Alexandre
Cezimbra,
representante da
Agribrands, recebe
das mdos de Nelson
Brochmann, da
Fiergs, o troféu
“Destaque Nutri¢do
Animal”

Marcos Barreto Vaz,
representante da
Castrolanda, recebe
de Carlos Sperotto,
da Farsul, o troféu
“Destague Pecudria
de Leite”

Armando Garcia de
Garcia, da Cabanha
Cerro Coroado,
recebe o troféu
“Destaque
Ovinocultura™,
entregue por
Antonio Sartori, da
Federasul

Carlos Honorato, |
representante da |
Merial, recebe o
| troféu “Destaque
" Defensivos

Animais”, de
" Clandio Bier, do

.

Simers
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Jodo Arthur
Trindade Filho,
representante da
Pioneer Sementes,
recebe do deputado
federal Adoifo Fetter
Jiinior o troféu
“Destaque
Sementes”

Normélio Ravanello,
da AGCO, recebe o
troféu “Destaque
Tratores” de Rui
Polidoro Pinto, da
OCERGS

Everton Corréa, da

\ Semeato, recebe o
‘ troféu “Destaque
: Implementos de
‘ Preparo do Solo e
i Plantio” de Alberto
‘ Portugal, da
Embrapa

Paulo Anizio Milan,
representante da
Fertilizantes
Serrana, recebe o
troféu “Destaque
Adubos” do
presidente da Farsul,
Carlos Sperotto

| Luiz Feijo,
representante da

} New Holland,
recebe de Hugo
| Hoffmann, da
Editora Centaurus, o
trofén “Destague
Mdguinas de
Cotheita”

Bernhard Kiep, da
Valmont, recebe o
troféu “Destaque
Sistema de
Irrigagio” de
Anténio Sartori, da
Federasul

46 - OUTUBRO 2002



Peter Allgrimm,
representante da
Bayer CropScience,
recebe de Nelson
Brochmann, da
Fiergs, o troféu
“Destagque
Defensivos
Agricolas”

Gelson Lima,
representante da
Ford, recebe o
troféu “Destaque
Caminhées” do
deputado Adolfo
Fetter Junior

Erico Ribeiro, da
Cooperativa Extremo
Sul, recebe o troféu
“Destaque Produtor
de Arroz” de

Alberto Portugal,

da Embrapa

Othon d’E¢a Cals
de Abreu, recebe de
Cldudio Bier, do
Simers, o troféu
“Destaque Silos e
Armazenagem”

Cldudio Amaral,
representante da
Ford, recebe o
troféu “Destaque
Pick-ups” de Rui
Polidoro Pinto,
da OCERGS

César Lindemeyer,
representante da
SLC Participagées,
recehe de Carlos
Sperotto, da Farsul,
o troféu “Destaque

Produtor de Milhio® |
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José Maria

Bortolli,
representante do
Grupo Bom Futuro,
recebe de Hugo
Hoffmann, da
Editora Centaurus, o
troféu “Destaque
Produtor de Soja”

Jaime Basso,
representante da
Coopervale, recebe o
troféu “Destaque
Produtor de Trigo”
de Anténio Sartori,
da Federasul

Nelson Maeda, do
Grupo Maeda,
recebe de Nelson
Brochmann, da
FIERGS, o troféu
“Destaque Produtor
de Algoddo”

Darcy Miolo, da
Vinicola Miolo,
recebe de Cliudio
Bier, do Simers, o
troféu “Destaque
Produtor de Vinho”»

‘ Heloiza Dias, representando a Embrapa, Sérgio Luiz Panceri, representando a Derci Alcdntara, do Banco do

\ recebe do deputado federal Adolfo Fetter Coamo, recebe de Rui Polidoro Pinto, Brasil, recebe o troféu “Destague
1 Jimior o troféu “Destaque Pesquisa da OCERGS, o troféu “Destague Banco”, de Alberto Portugal,

. Agropecudria” Cooperativisio” da Embrapa

|
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ATENCA ) Confianga se conguista com resylfades.

» Lorsban™ 480 BR € um excelente inseticida
para aplicacao via pivo central.

» Tradicao de resultados no controle da
Broca-Pequena (Veoleucinodes

do produto por 1 eleganfalis) e Mosca-Minadora (Liriomyza
Consulte sempre huidobrensis), na cultura do tomate.
s engenhelr(,).agrono‘mo. » Acao: profundidade, fumigacao, contato
Venda sob receituario agronémico. & ingestdo. |

» Alta estabilidade em agua.

» Permite irrigar e controlar as pragas ao 7
mesmo tempo. % DowAgroSciences

A rotagao de produtos & rECOmeNdada para o melhor manejo de resisténcia Melhorando a qualidade de vida
de insetos aos inseticidas.




PASTAGENS

té 2020, a populagdo mundial

deve chegar a 7,5 bilhdes de ha-
‘ bitantes, segundo dados do Ins-
tituto Internacional de Pesquisa e Fis-
calizacdo de Alimentos (IFPRI). A pes-
quisa revelou que o maior crescimento
acontecera em paises em desenvolvi-
mento, sendo que, na area urbana, deve
ser 5,7 vezes maior que na rural, o que
deve provocar mudangas significativas
no habito alimentar. Para os paises de-
senvolvidos, o consumo de carne e lei-
te mostrou-se estabilizado nas décadas
de 80 e 90, com tendéncia a manter
essa estabilidade até 2020. Ja nos pai-
ses em desenvolvimento, ha previsdo
de um aumento de 50% no demanda
desses produtos.

A carne, principalmente a bovina,
estard no ranking dos produtos mais
consumidos. Por isso, sera necessa-
o aumentar a oferta no mercado. A
melhoria da produtividade das pasta-
gens estd diretamente relacionada a
esse aumento da demanda. Segundo o
pesquisador da Embrapa Gado de Cor-
te (Campo Grande/MS), Armindo
Neivo Kichel, o sucesso da pecuaria
depende de um boa pastagem e, para
que isso ocorra, a escolha de uma se-
mente de qualidade ¢ de extrema im-
portancia, possibilitando muitas van-
tagens ao empresario rural.

A disponibilidade de sementes de
forrageiras ¢ essencial e condicionan-
te da sustentabilidade de sistemas de
exploragdo da pecuaria baseados em
pastagens cultivadas. O mercado bra-
sileiro dessas sementes movimenta,
anualmente, mais de US$ 250 milhdes
e gera cerca de 50 mil empregos. As
sementes oriundas de cultivares lan-

|

¢adas pela Embrapa representam 60%,
sendo 48% de braquiardo (capim-ma-
randu) e 12% de mombaca e tanzania.

\ Qualidade x preco — A formacdo

de pastagem ampliou a fronteira para
exploragdo pecudria e agricola. Antes,

tralia. Hoje, o Brasil é o maior produ-
tor mundial de sementes de forragei-

! as sementes eram importadas da Aus-
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Embrapa Gado de Corte

ras tropicais e exporta para mais de
20 paises. O mercado estd solidifica-
do e tem condigdes de ampliar ainda
mais, caso os pecuaristas entendam
a importancia de optar por uma boa
semente para aumentar a produt1v1da-
de e lucratividade. »
Uma pesquisa realizada nos comer-
cios de sementes de Campo Grande/MS
apontou falhas no processo de produ-
cdo de pastagens. Mesmo tendo a dis-
posi¢do uma avangada tecnologia para
maximizar ganhos, os pecuaris-
tas procuram comprar sementes
levando em consideragdo 0 pre-
¢o. A qualidade, na maioria das
vezes, ndo é cogitada. O que ¢
um equivoco e pode acarretar
danos ao produtor. Para o espe-
cialista Ademir Hugo Zimmer, da
Embrapa Gado de Corte, ainda
nio se criou a cultura da boa pas-
tagem, como do milho e da soja.
“Os pecuaristas acham que es-
tdo fazendo economia mas, na
verdade, o custo da semente na
formagdo da pastagem represen-
ta apenas 5% ou um pouco mais

do custo total do processo”, ressalta.
A escolha de uma semente de qualida-
de possibilita muitas vantagens ao pe-
cuarista. Uma pastagem mal formada
pode demorar até dois anos para ser
usada, enquanto uma de boa formagéo
pode ser utilizada de 60 a 70 dias apds
a emergéncia.

Pureza e germinagdo — Para se-
lecionar um lote de sementes, 0 pecu-
arista deve conhecer o Valor Cultural
(VC), ou seja, a porcentagem de pure-

Escolha de sementes infit




za e germinagdo do lote a ser adquirido.
Dentro dos padrdes que regem as nor-
mas do Ministério da Agricultura, é per-
mitido um minimo de invasoras e mis-
turas de outras espécies. Um lote de ma
qualidade pode introduzir invasoras de
dificil controle: em conseqiiéncia, o pe-
cuarista acaba tendo mais gastos com
o uso de herbicidas. Se for bem esco-
lhido, o lote vai apresentar baixo custo,
facil semeadura, germinagdo e estabe-
lecimento rapido e uniforme do pasto.

Divulgagio

Uma dica para o con-
sumidor € adquirir semen-
tes de forrageiras em em-
presas de confianga. E
necessario fazer amostras
na sacaria (fundo, boca e
meio do saco) e levar para
analise em um laboratério
idoneo. No entanto, para
uma boa formac&o da pas-
tagem, ndo basta contar
apenas com sementes de
qualidade. Intimeras téc-
nicas agregadas também
sdo relevantes, como con-
servacdo do solo, corre-
¢ao da fertilidade, controle
de pragas e invasoras,
época de plantio e clima.

Pesquisa — O pecuarista desca-
pitalizado procura técnicas de baixo
custo para diminuir gastos e aumentar
a lucratividade. Quando sio introduzi-
das novas cultivares no mercado, em
geral ele ndo procura saber se elas tém
boa procedéncia, se foram langadas
ap0s pesquisas, e acabam adquirindo
o produto sem garantias de qualidade.
Outro equivoco € comprar o capim
“da moda”. A pastagem deve ser es-
colhida conforme as exigéncias da drea
a ser plantada.

O ideal € ndo comprar sementes pi-
rateadas, que ndo possuem o selo de qua-
lidade. Espécies de forrageiras introdu-

Néo perca na proxima edigdo

da revista

sinénimo de vantagem para
o empresdrio rural

zidas no mercado sem
pesquisas podem acabar
reduzindo os ganhos do
pecuarista ¢ até causar
prejuizos, pois ndo € co-
nhecido seu real com-
portamento. Para se ter
uma avaliacfo garantida,
seriam necessarios, em
média, 10 a 15 anos.

A pastagem mal for-
mada, que comeca com
a escolha de uma se-
mente de forrageira de
ma qualidade, pode cau-
sar muitos prejuizos, in-
clusive deficiéncia na
sustentabilidade dos sis-
temas de produgdo animal. A degrada-
¢do, dependendo do grau em que esteja,
pode provocar redugdo na producdo de
forragem, aparecimento de invasoras,
diminuigio da drea coberta pela vegeta-
¢do e erosdo provocado pela chuva.

Numa pastagem bem formada, o pe-
cuarista pode aumentar consideravel-
mente a produtividade, diminuindo a ida-
de do animal para o abate € produzindo
mais arrobas por unidade. Por esses
motivos, se for considerado o valor da
semente no custo total do processo, o
preco torna-se insignificativo. A esco-
Iha da forrageira, além da producdo de-
sejada, deve ser adaptada as condicdes
de clima e solo. H

O BRASIL AGRICOLA

www.agranja.com

[ i
1

¢/ A tdo sonhada produtividade do milho
/ Irrigagdo: sinénimo de lucratividade no campo
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NOTICIAS DA ARGENTINA'-

O panorama da produgéo de grios
na Argentina mostra certa ambivalén-
cia. Enquanto os pregos de cereais e
oleaginosas continuam em alta, alcan-
cando valores em pesos, nido imagi-
nados um tempo atras, as preocupa-
cdes com uma possivel intervenc¢do do
Governo ante a escalada mantém em
alerta o setor. A maxima atenc¢io esta
concentrada nos produtos basicos de
forte impacto na cesta basica: trigo e
carne. O primeiro mantém uma firme
curva altista, que inclusive tem gera-
do pregos que superam os do inicio

Os RISCOS de um bom momento

da safra. Por isso, fica dificil impedir
o repasse aos precos do pdo. O mes-
mo se pode dizer sobre a carne de
gado. Controles de pre¢os e um novo
incremento dos impostos sobre a ex-
portacdo parecem ameagar o setor
agropecuario argentino e, ainda que
oficialmente nada tenha sido confir-
mado, os temores existem. No entan-
to, estima-se que para 2003 a Argen-
tina assegura ingressos adicionais de
cerca de USS$ 1 bilhdo, como conse-
giiéncia do aumento internacional dos
precos de cereais e oleaginosas.

ORGANICOS em alta

Um recente informe do Servico Na-
cional de Sanidade e Qualidade Agroa-
limenticia (Senasa) revela que a super-
fiicie total sob certificagdo orginica na
Argentina ja alcanca 3,2 milhoes de hec-
tares, dos quais 225 mil correspondem a
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agricultura e o resto a pecudria. O
destino majoritario dos produtos
certificados € a exportagdo, sen-
do a Unifio Européia e, em menor
escala, Estados Unidos e Sui¢a, 0s
principais destinos. Ainda que 0
predominio das pecudrias bovina
e ovina seja notério, cabe desta-
car o sensivel incremento registra-
do nas produgdes ecologicas de
origem vegetal, que apresentaram
elevacio de 61% de 2000 para
= 2001. Dentro dessa categoria, 0S
5 produtos mais expoﬁados corres-
W& = pondem a cerealis, oleag_mosas e
frutas — especialmente soja, milho, t1'1:
go, magi e péra. Finalmente, também ¢é
relevante o crescimento da exportagdo
de mel orgénico, que passou de 180 to-
neladas em 2000 para 245 toneladas em
2001.

Trigo

Até meados de setembro, novas chu-
vas atrasaram a finaliza¢io do plantio
de trigo, que até o momento alcanga
99,5% da area de intengdo, estimada em
seis milhoes de hectares. A condigdo do
cultivo em geral é de boa a muito boa.

o
Soja

Ainda nio foi iniciado o plantio da
oleaginosa. Para este ano, € esperado

um novo incremento na superficie de-
dicada a esse cultivo.

Novilho

As cotagdes dos novilhos jovens
— 0s mais demandados pelo consumo
interno — mantém os mesmos valores
em dolares verificados antes da crise
de dezembro de 2001. Desde entdo, o
incremento em pesos tem sido bastan-
te significativo.

Leite

O panorama do segmento leiteiro se
mantém sem variantes. O produtor esta
cobrando cerca de 30 centavos de peso
por litro, algo como oito centavos de
dolar, e — dia apos dia — novos produto-
res abandonam a atividade para volta-
rem-se a agricultura.

ARROZEIROS
com problemas

Os orizicultores solicitaram ao
Governo um valor diferencial para
o 6leo diesel, 0 insumo de maior peso
nos custos de produgdo. O tema &
crucial: estima-se que serfo neces-
sarios entre 50 e 60 milhdes de litrog
do combustivel para a irrigacio da
safra que esta proxima de ser inicia-
da. Os prognosticos climaticos nio
sdo alentadores, ja que indicam uma
primavera chuvosa, o que acabara
sendo um entrave a possibilidade de
plantar mais cedo. Em relaco ao as-
pecto comercial, € virtualmente nulo
o volume de arroz comercializado
com o Brasil, outrora grande cliente
do produto argentino.
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Instituto Nacional de Processamento de Embalagens Vazias

Operacao Rio Verde elimina
embalagens contaminadas

Instituto Nacional de Proces-
O samento de Embalagens Va-
zias (inpEV) acaba de con-
cluir a Operagdo Rio Verde, um pro-
jeto-piloto para a retirada, transporte
e processamento de embalagens va-
zias de defensivos agricolas contami-
nadas (ndo submetidas ao processo de
triplice lavagem). Foram recolhidos e
encaminhados para incineracgéo
60.590 quilos de material contamina-
do, seguindo uma programacido que
retirou as embalagens da Unidade de
Recebimento em Rio Verde/GO, cen-
tral gerenciada pelo Clube dos En-
genheiros Agrénomos de Rio Verde
(Ceagro), de acordo com os principi-
os de seguranga, protecdo ao meio
ambiente e saide do trabalhador.
Essa primeira experiéncia do
inpEV na area de material contami-
nado foi bem sucedida, tanto em re-
lagdo ao volume retirado em Goias
(ao todo, existem hoje aproximada-
mente 300 mil quilos de material con-
taminado a serem recolhidos) quan-
to no que se refere a procedimentos
e padrdes de seguranga no manuseio
e transporte desse material.

A retirada e o transporte exigiram au-
torizagdo prévia, concedida pela Com-
panhia de Tecnologia de Sanemanento
Ambiental (Cetesb) para que o material
fosse incinerado em Sdo Paulo (sob os
cuidados da unidade da Basf de Guara-
tinguetd, licenciada para incinerar em-
balagens de produtos fitossanitarios),
bem como autorizagdo da Agéncia Am-
biental para que os residuos deixassem
o Estado de Goias. “Por ser uma opera-
¢io inédita, foi importante também para
estabelecer padrdes especificos para nos-
so trabalho, além dos parametros ja de-
finidos pela legislagdo de transportes de

Divulgagdo

cargas perigosas”, explica Mario Fujii,
gerente de Logistica do inpEV. A opera-
¢do contou ainda com o transporte feito
por dez caminhdes-bal de uma empresa
especializada. Cada um deles foi prote-
gido por uma cobertura de lona e, para
reforgar a seguranca, 0 material foi en-
sacado em big bags.

Como resultado, diz Mério Fujii,
“o inpEV estabeleceu pardmetros
fundamentais de atuagdo pratica para
transportar embalagens nio lavadas,
que jé estdo sendo aplicados em uma
série de outras operagdes do género
em todo o Pais”.

inPEV trabalha para agilizar licenciamento

Empenhado em colocar em condi-
¢oes de pleno funcionamento todas as
Unidades de Recebimento de emba-
lagens vazias de defensivos agricolas
ja instaladas e em processo de insta-
lagdo no Pais, o inpEV vem trabalhan-
do pela defini¢do de critérios e agili-
zacdo do licenciamento ambiental.

A expectativa é de que o Conse-
lho Nacional do Meio Ambiente (Co-
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nama), 6rgio da estrutura do Minis-
tério do Meio Ambiente, defina o as-
sunto em sua proxima Reunido Ple-
néria, em dezembro. “A partir da de-
fini¢io do Conama, todo o sistema
passari a operar com seguranga, pois
teremos os critérios legais minimos
para operagdo em todo o Brasil, evi-
tando a situagdo enfrentada atualmen-
te, em que o licenciamento muitas

vezes depende de condicionantes sub-
jetivos”, explica o gerente juridico do
inpEV, Décio Ferraz.

Um dos problemas que sera defi-
nitivamente resolvido, por normatiza-
¢do federal, é o das embalagens con-
taminadas, que ndo podem ser rece-
bidas por unidades que nio possuam
licenga ambiental, sob pena de incor-
rer em crime ambiental.




PLANTIO DIRETO

compactagio dos solos agrico-

las € uma preocupacio perti-

nente em algumas regides
agropecudrias brasileiras, em funcio de
suas caracteristicas edafoclimaéticas e
agronémicas. Levantamentos localiza-
dos ja constataram significativas redu-
96e§ na produtividade e importantes
acrescimos nos custos de producdo de
uma lavoura anual, devido exclusiva-
mente a compactagio do solo.

Uma primeira distingdo importante
a ser feita é entre adensamento e com-
pactagdo dos solos. De forma pragma-
tica, adensamento ¢ um acréscimo na-
tura_l da densidade do solo, causada pela
variacdo de sua textura, granulometria
ou outra propriedade fisica de origem
pedogenética. J4 a compactagdo, que
também é um aumento da densidade, &
provocada pelas agdes de exploragiio do
solo agricola, sendo, portanto, um efei-
to antrépico.

Tal distin¢do ¢ fundamental, pois é
determinante na abordagem de cada si-
tuacdo avaliada. Enquanto o adensa-
mento € inevitavel e deve ser conside-
rado como um condicionador das for-
mas adequadas de exploragio do solo,
a compacta¢io pode ser controlada e
evitada com agdes preventivas e cor-
retivas adequadas a cada tipo e condi-
|ﬁqz‘m do solo e a cada agdo que se pre-

tenda realizar.

A compactagio do solo agricola ¢
uma alterag@o estrutural do solo, cau-
sando uma reorganizagdo de suas par-
ticulas e de seus agregados, com redu-
¢do dos espagos existentes entre estes.

Divuigagao

Compactagao: yma
PREOCUPACAO pertinente

Ricardo Ralisch & Jodo Tavares Filho — Departamento de Agronomia da Universidade Estadual de Londrina

A redugio desta porosidade, classifica-
da como macroporosidade, prejudica a
capacidade de infiltragdo da agua no
solo, aumentando o escorrimento super-
ficial, o potencial de erosdo e a polui-
¢do dos mananciais. Afeta também a
circulagdo de ar pelo solo e a atividade
bioldgica — reduzindo sua mobilidade
e capacidade de decompor residuos or-
ganicos, além de dificultar a penetra-
¢do e a ramificacdo das raizes das plan-
tas e das culturas, podendo afetar seu
desenvolvimento vegetativo.

Dessa forma, o problema da com-
pactagdo assume grande importancia.
Apesar das dificuldades em quantifica-
la, representa um dos principais fatores
de degradacéo da fertilidade. Sua cau-
sa mais freqiiente é a compressdo do
solo, associada a mecanizagdo agricola
e ao pisoteio pelos animais em uma ex-
ploragdo pecudria.

Vulnerabilidade — A capacidade
que os solos tém de se compactar varia
bastante e depende diretamente de suas
caracteristicas naturais. Terrenos argi-
losos compactam-se com mais facilida-
de que os arenosos; solos umidos e com

Levantamentos ja constataram significativas reducoes na
produtividade, devido exclusivamente a compactacdo
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baixo teor de matéria orgdnica sdo mais
suscetiveis. As acdes mecénicas vari-
am o potencial de compactagio de acor-
do com suas caracteristicas. A intensi-
dade resultante ¢ uma combina¢io des-
ses fatores.

Outra condicd@o de grande potencial
estd associada aos solos de textura que
combinam propor¢des minerais, asso-
ciando diferentes granulometrias. Nes-
se caso, uma acdo mecanica redistribui
as particulas menores que ocupam 08
espacos entre as maiores, reduzindo a
porosidade. Tal fato pode decorrer das
operacdes que mobilizam ou desagre-
gam o solo pois, considerando a desa-
gregacdo como redugio do tamanho
dos agregados, ¢ grande a possibilida-
de de que essa operagdo propicie a
compactacio em funcdo desta reorga-
nizagdo dos elementos estruturais com
dimensdes diferentes.

O teor de dgua no solo age como um
lubrificante das particulas e agregados,
facilitando a ja referida reorganizagio.
O solo em consisténcia plastica esta
muito vulneravel a isto e, infelizmente,
¢ nesta condi¢o, ou proximo a ela, que
a maioria das operagdes agricolas ¢ re-
alizada. Todas as situacdes devem ser
analisadas segundo suas particularida-
des e devem considerar os custos, afi-
nal as atividades agropecuarias sdo es-
sencialmente econdmicas e tém por
objetivo o lucro. No entanto, tal visdo

ndo pode ser de curto prazo pois, solu-
¢oes imediatistas podem ser as mais
caras a médio e longo prazos. Em ge-
ral, os investimentos com a precaugio
da compactago sdo mais racionais que
a sua eliminag@o, toda decisdo deve en-
volver uma andlise de riscos das opera-
¢oes a serem realizadas.

Uma das regras basicas aplicavel a
inimeras situagdes é que a consistén-
cia friavel do solo deve ser o princi-
pal pardmetro considerado nas opera-
¢des que visam a mobilizagdo do solo,
desde os preparos primarios no siste-
ma convencional, até a sulcagem na
operagdo de semeadura, adubagio e
similares.

Plantio Direto — Nas culturas anu-
ais ha uma significativa alterag@o da su-
perficie do solo, com a implantagdo do

E ingénua a suposicdo de que em sistema de plantio
direto ndo ocorre compactacdao

€ 0 rastro da pulverizagio.
a operagdo € inadequada por s no
sentido do declive do terreno, muito suscetivel & erosio

Nesse cas

sistema de plantio direto. No convenci-
onal ha periodicas mobilizagdes dessa
superficie, promovidas pelos preparos
primarios e secundarios realizados a
cada safra. Na alteragdo do sistema,
ocorre uma gradual e continua acomo-
dacdo dessa superficie, devido as agdes
naturais como clima e desenvolvimen-
to das plantas, que transmitem uma sen-
sacdo de compactagdo. A manutencdo
de uma permanente cobertura do solo,
promovendo a intensificagdo da ativi-
dade bioldgica e radicular superficial,
reduz tal efeito, além de protegé-lo dos
impactos da chuva, evitando o encros-
tamento e o selamento superficial.
Outras ocorréncias freqlientemente
relatadas como problemas de compac-
tacdo em plantio direto € o que se cons-
tata ser a presenca de horizontes mais

profundos do solo com maior densi-
dade natural em func¢do das suas ca-
racteristicas pedologicas, tratando-se,
portanto, de adensamento. Nestes ca-
sos, é vital a preservagdo da superficie
mais fértil e delicada e, adotando um
rigoroso programa de rotagao de cul-
turas, pode-se aumentar o volume de
solo exploravel. ‘

E ingénua a suposigdo de que em sis-
tema de PD ndo ocorre compactacao,
pois que as vulnerabilidades dos solos
sdo as mesmas. De fato, a dréstica re-
dugdo do volume de solo mobilizado e
do numero de operagdes agricolas pro-
porcionada pelo sistema, assomadq a
uma permanente protegio da superficie,
diminui as causas.

As principais situagdes em que se
constata a presenga de compactagdo de

solos em sistema de plantio di-
reto sdo:

I — Resultante da compres-
sdo vertical do solo, cujo efeito
varia de acordo com intensida-
de da pressdo e com as condi-
¢des do solo. Pode ocorrer em
pontos ou faixas localizadas do
terreno quando associada aos
rastros dos rodados dos equipa-
mentos agricolas ou de forma
generalizada na 4rea quando a
origem € o pisoteio pelos ani-
mais numa associag¢io lavoura—
pecudria.

2 - Aclo das ferramentas que mo-
bilizam o solo, como os sulcadores de
uma semeadora, plantadora, transplan-
tadora ou adubadora. Por agirem no
solo, transferem os efeitos de pressdo
do equipamento ou de desagregacio as
camawdas superficiais do solo. Tais efei-
tos s&o continuos e pouco profundos.

3 — Compactagdo residual que im-
pede a dissipacdo das forgas proveni-
entes das agdes mecanicas impostas ao
solo, a maiores profundidades, concen-
trando-as nas camadas mais superfici-
ais. Em geral, ao sistema de PD cabe o
agravamento da situagdo, herdada do
sistema convencional e inadequada-
mente controlada na transi¢io de siste-
mas de produgio.

Avaliacoes prospectivas — Trata-
se das avaliacdes de carater indicativo
e tém o objetivo de reconhecer se ha ou
ndo indicios de compactagdo na area
analisada. Visam, também, indicar a dis-
tribuicdo da compactagdo, ou seja, re-
conhecer se ha uma camada continua
compactada (como os famosos pés-de-
grade ou pés-de-arado no sistema con-
vencional) ou se a compactagio se res-
tringe a pontos isolados como os cau-
sados pelo trafego de maquinas. Para
tanto, pode-se adotar a avalia¢io da
densidade do solo, associada & analise
quimica de rotina ou a penetrometria,
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Perfil cultural cons
isolada (A), efeito do trifego de miquina
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O melhor controle da compactacdo é sua prevengdo,
obtida através do adequado reconhecimento do solo

que analisa a resisténcia do solo a pe-
netragdo. A distingdo entre compacta-
¢do e adensamento é feita através de um
reconhecimento pedolégico da regido
ou area em estudo.

Avaliagdes especificas — Sio
aquelas que detalham a situacio en-
contrada para melhor orientar as inter-
pretagdes e os diagndsticos das avali-
acdes prospectivas. Se as anteriores
sdo de cunho aplicado e apenas indi-
cativas, as especificas sdo basicas e
destinam-se a compreender o compor-
tamento fisico e mecénico dos diferen-
tes tipos de solo, quantificando a com-
pactacio e estabelecendo os parame-
tros adequados @ situacdo em estudo.
Requerem um laboratorio de fisica de
solos, sendo normalmente realizadas
pelos institutos de ensino e pesquisa
agrondmica.

A mais rica destas metodologias é
o perfil cultural, que associa a avalia-
¢do da distribuig@o das estruturas do
solo ao reconhecimento pedologico e

R e

a avaliacdo da distribuicdo das raizes
das plantas. Do ponto de vista pritico,
a compactagdo sd passa a ser consi-
derada problemdtica quando prejudica
o enraizamento das plantas, dai a im-
portincia de avaliacdo dos sistemas ra-
diculares. Outras metodologias impor-
tantes sdo as que avaliam a porosidade
do solo, pois este ¢ um aspecto direta-
mente afetado pela compactacio.

Controle — O melhor controle da
compactagdo ¢ sua prevencgio. Isso €
obtido através do adequado reconhe-
cimento do solo, de suas varia¢des na
area explorada e de seu comportamen-
to. Recomenda-se realizar um plane-
jamento adequado de exploragio, que
envolva adocdo de um conveniente sis-
tema de produ¢do, um adequado pro-
grama de operagdes e dimensionamen-
to dos equipamentos agricolas e um
eficiente monitoramento da fertilida-
de dos solos.

Em plantio direto, deve-se incluir
um amplo programa de rotagio de cul-

A Gramja

turas e de culturas de coberturas. A per-
manente cobertura do solo € imprescin-
divel para o sucesso do sistema. Em le-
vantamentos realizados na regido de
Londrina/PR, constatou-se que os ris-
cos de erosdo e compactacdo do solo
sdo tanto maiores quanto menores fo-
rem os indices de rotag¢do de culturas
adotados. HA maiores riscos de degra-
dagdo do solo em sistema de PD adota-
dos parcialmente.

Correcio — Caso se constate a
presenca de compactagdo em niveis
prejudiciais as plantas, tornam-se ne-
cessarias algumas medidas especificas
para controle. O primeiro passo € iden-
tificar a possivel causa, analisando se
o fato é isolado ou resulta de uma acéo
freqiiente. O segundo passo € avaliar
a capacidade de regeneracao natural do
solo, dada por suas caracteristicas na-
turais, aliada & possibilidade de redu-
7ir as causas, através da adequagdo do
programa de produgao.

Deve-se avaliar a possibilidade de
reduzir a pressio sobre o solo, ade-
quando-se a lastragem necessaria € au-
mentando a superficie de contato com
o solo dos equipamentos agricolas. As
operagdes realizadas com solos Gmi- |
dos devem ser evitadas: casom elas |
sejam inevitdveis, deve-se procurar re-
duzir o trafego, monitorando os efei-
tos. Em operagoes de mobilizagdo do
solo, tais como semeadura, plantip,
transplantio ou adubago, ¢ necessario
selecionar os tipos de rompedores de
solos mais adequados aos objetivos
pretendidos e ao tipo € condi¢do do
solo. O pastejo com solos umidos deve
ser realizado em dreas de menor vul-
nerabilidade natural, ou mesmo €m
4reas de sacrificio, que podem ser mais |
facilmente tratadas ou renovadas para |
corrigir a compactagdo que, Nesses ca-
sos, pode ser intensa, superficial e ge-
neralizada na area. |

O terceiro passo sdo as agdes cor- |
retivas aplicadas em casos mais extre-
mos. O objetivo ¢ a ruptura mecanica
da compactagdo. As operagoes envol- ;
vidas sdo aquelas classificadas como |
preparos primrios do solo de agdo ‘
vertical. Por serem operagoes Onero-
sas, com efeitos de pouca durabilida-
de e que significam a interrupcao mo-
mentanea do sistema, devem ser em-
pregadas em casos extremos € assoct-
adas a outras agdes que reduzam a re-
corréncia da compactagio. M
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ACUCAR E ALCOOL

s egundo informag¢des de uma
agéncia russa, a safra 2002/2003
j& comegou, com aproximadamente
18 unidades em funcionamento. Ape-
sar do inicio da safra, as importacGes
extra-cota russas de acucar continu-
am. Acredita-se que, nos portos da-
quele pais, existam 200 mil tonela-
das esperando desembarque. Na bol-
sa londrina (Liffe), o contrato futuro
com vencimento para out/2002 encer-
ra suas negociagdes na sexta-feira, 20
de setembro. As cotagdes para esse
vencimento apresentaram valoriza-
¢do de 6,93% na semana e acumu-
lam alta de 10,16% no més de setem-
bro. Na bolsa de Nova York (CSCE),
as cotacdes para o primeiro venci-
mento (out/2002) também apontaram
valorizagdo de 8,31% na semana e de
11,20% em setembro. No mercado in-
terno de agucar, as exportagdes bra-
sileiras continuam sendo destaque. A
desvalorizacdo da moeda brasileira
ainda incentiva o embarque do pro-

Paulo Marques de Figueiredo Neto — pfigueiredo@bmf.com.br

duto. No mercado futuro de agticar da
BMA&F, as cotagdes acompanharam os
mercados internacionais s6 que em me-
nor escala. Na semana, a alta foi de
1,47% para o vencimento out/2002. O
mercado fisico de alcool continua sen-
do sustentado pelas noticias de forma-
cdo dos estoques oficiais e pelo acor-
do da produgao de 100 mil carros a 4l-
cool. Além disso,
ha também a pre-
visdo de alguns
analistas de que a
safra 2002/2003
tera uma entressa-
fra com oferta aper-
tada. Na BM&F,
os contratos futu-
ros de alcool ani-
dro apresentaram
valoriza¢do em to-
dos os vencimen-
tos. O out/2002
valorizou-se
4.21% na semana

Evoluqao dos Contratus Negociados de Alcool Anldro
_ parao venclmento de dezl02

Artigo redigido em 18/9/2002

Alcool: estoques oficiais e demanda firme sustenfam o mercado

e acumula uma alta de 7,65% na pri-
meira quinzena de setembro. Em fun-
¢do das altas no mercado de alcool te-
rem sido maiores que as valorizagdes
no mercado de actucar (BM&F), o va-
lor da paridade entre agiicar e alcool
(dez/2002) sinaliza uma melhor remu-
neragdo para o alcool, base PVU—Ser-
tdozinho/SP.

ALGODAO

o s agentes do mercado, que estavam
na expectativa da publicac¢do dos

avisos de leildo da Conab para os esto-
ques governamentais, surpreenderam-se
com a divulgago dos dois primeiros, avi-
s0s, que determinaram leildo, para o dia
19 de setembro, de 1.160 toneladas do
produto de Goias da safra 2000/2001 e
de 1.291 toneladas de Goias e Mato Gros-
so das safras 1998/1999 e 1999/2000. O

algoddo goiano da safra 2000/2001 € pro-
veniente de operacdes de AGF e, segun-
do fontes do mercado, é de qualidade du-
vidosa. O outro lote ofertado € resultado
de exercicio de opgdes de venda e sua
qualidade deve ser melhor. Festejado pelo
setor produtivo, o antincio ndo oficial de
leildes mensais para entrega futura pode-
ra ndo ser confirmado. Reinvidicagdes do
setor industrial para realizacao de leildes
de maiores lotes para entrega pronta es-
tdo sendo consideradas pelas autoridades
governamentais. O argumento € a escas-

Alta no mercado interno

abastecimento industrial e forcando a in-
dustria a recorrer a importagio. No mer-
cado domeéstico, o prego continua em alta,

chegando a R$ 1,45/Ip, tipo 6, posto Sio
Paulo. Algumas operagdes de wash-out
foram realizadas por propostas de produ-
tores comprometidos com a exportagio,
tendo em vista melhor pre¢o no mercado
interno. Aumentou

o movimento nos

negocios registra-

dos pelos corretores o
da BM&F. No pe- '
riodo, foram
35.365 toneladas s
(23.691 toneladas a °
mais que na sema-
na anterior). Para
exportagdo, foram
registradas 500 to-
neladas do Mato
Grosso, ficando
para a importagio o
registro de quase

B02 1B02 4B02

Plinio Penteado de Camargo — gma@bmf.com.br

Artigo redigido em 18/9/2002

50% dos negocios, que foram de 16.685
toneladas, sendo 4.235 toneladas dos Es-
tados Unidos e 12.450 toneladas do Pa-
raguai. O indice Esalq ficou em R$¢
144.,95/1p; na bolsa de Nova York o ven-
cimento outubro fechou a US$¢ 43,21/Ip
e o indice “A” da Cotlook foi fixado em
USS¢ 49,15/1p.

Evolugéo do Prego a Vista do Algodao (R$/Lb)

(02/09/2002 - 19/09/2002)
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sez de produto que esta dificultando o
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MILHO

Fabio Eduardo Meneghin — fmeneghin@bmf.com.br

E hora de aproveitar as boas cotagées futuras

N o periodo compreendido entre 5
e 11 de setembro, o mercado futu-
ro do milho negociado na BM&F com
referéncia na praga de Campinas/SP es-
teve em alta para todos os vencimentos.
Os vencimentos futuros fecharam no dia
11 de setembro ajustados a R$ 20,40/sc
para o vencimento novembro/2002, R$
20,00/sc para janeiro/2003, RS 18,59/
sc para margo/2003 e RS 18,75/sc para
maio/2003. O indicador de pre¢o a vis-
ta também esteve em alta: sua variago
foi de 2,69%, com prego final de R$
18,31/sc.

Virias analises vém tentando expli-
car o tem ocorrido com o mercado, po-
rém todas convergem para 0 mesmo pon-
to: alta demanda interna e oferta reduzi-
da do produto. Com a aproximagdo do
pico da entressafra do milho, resta aos
compradores tentar obter o que esté ar-
mazenado na forma de estoque, mas os
vendedores relutam em comercializar o
produto, na expectativa de obter pregos
melhores. Mesmo com a escassez de

milho no mercado interno, alguns ex-
portadores estdo conseguindo embarcé-
lo no Porto de Paranagua/PR a pregos
girando em torno de R$ 20,00/sc. No
entanto, o plantio para a safra 2002/2003
Jacomegou em virias dreas do Pais, ape-
sar da tentag@o de muitos produtores em
plantar soja, por se tratar de um produto
de extrema liquidez e com altas cota-
¢Oes no mercado,
mas que exige cui-
dados mais tecnifi-
cados do produtor.

n
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suas lavouras e garantir o abastecimen-
to do mercado (a campanha esta dispo-
nivel no site www.embrapa.gov.br). No
atual momento, produtores e consumi-
dores devem fazer as contas e otimizar
seus custos de produg@o, a fim de se pro-
tegerem contra as oscilacdes do merca-
do fisico e fixarem antecipadamente suas
lucratividades.

Evolugao das Cotagoes de milho do vencimento janeiro/03 no |

periodo de 02/09/2002 a 16/09/02

Para tentar evitar a b
falta de milho no =
mercado interno, a
Embrapa esta rea-
lizando uma cam-
panha nacional
junto aos peque-
nos e médios pro-
dutores, para ori-
enta-los  sobre
como aumentar a
produtividade de

Fonte: FGV/BMF
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CAFE

Cotacoes internas sdo puxadas pelo mercado externo

o periodo de 3 a 11 de setembro foi
marcado por uma forte alta nos
mercados de café. As principais razges
apresentadas por analistas se resumem 3
inversao ou liquidagdo da posicéo dos fun-
dos americanos que estavam altamente
vendidos e a um acerto da politica do
Governo brasileiro em relago as opgges,

Em S#o Paulo a cotagio base dez/2002
subiu US$ 4.80/saca, atingindo US$
56,60/saca. Em Nova York, para a mes-
ma base, o incremento foi de US$¢ 3 50/
Ip, encerrando a US$¢ 59,35/1p. Em Lon-
dres, a base n0v/2002 fechou a US$
627,00/t. Os estoques certificados em Sao
Paulo aumentaram em 92 mil sacas, atin-
gindo 304 mil sacas. Em Nova York, hou-
ve um incremento de 10 mil sacas, encer-
rando-se o perfodo com 2,21 milhges de
sacas.

Segundo anali$t3§= no dia 11 de setem-
bro o suporte € resistencia se encontravam
respectivamente a USS$¢ 58,00/p e US$¢
62,50/Ip, em Nova York base dez/2002.

-~

No mercado exportador, o Brasil fe-
chou o més de agosto com um volume
de 2,58 milhdes de sacas embarcadas,
aumento de 19% em relagéio ao mesmo
periodo no ano passado. A cotagdo da
qualidade Swedish fechou em Nova York
menos 21¢ base dez/2002 para embar-
que em out/nov. O tipo 17/18 Fino teve
cotagdo em Nova
York menos 17¢.

O mercado in-
terno também re-
fletiu com uma alta
expressiva. A Bica
Dura Tipo 6 foi co-
tada a R$ 136,00/
saca, a Bica Rio
Tipo 7 a R$ 91,00/
saca e o Conillon a
R$ 89,00/saca.

No dia 11 de
setembro, foi reali-
zado o nono leildo
do ano de estoques

Sergio Beczkowski — sergioib@bmf.com.br
Artigo redigido em 18/9/2002

governamentais de café, atingindo a ven-
da de 80,53% da oferta total. Foram ne-
gociadas 16.105 sacas de 60 quilos da pro-
posta inicial de 20 mil sacas. O Ministé-
rio da Agricultura arrecadou R$
1.383.583,00, que serdo depositados
como receita do Fundo de Defesa da Eco-
nomia Cafeeira (Funcafé).

Evolugdo dos Contratos Futuros de Café Arabica
S - e
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Antonio Bueno — bueno@bmf.com.br
Artigo redigido em 12/9/2002

USDA divulga um pequeno aumento na previsdo da safra dos EUA

m 12 de setembro, o Departamento de

Agricultura dos Estados Unidos
(USDA) divulgou o dltimo Relatério de
Oferta e Demanda Agricolas Mundiais, pelo
qual informa sua mais recente previsao para
asafranova norte-americana — 72,3 milhdes
de toneladas, o que representa acréscimo de
800 mil toneladas sobre o nimero contido
no relatério de agosto (71,5 milhdes de to-
neladas). Com isso, os estoques finais da
safra norte-americana 2002/2003 passaram
a ser projetados, em milhdes de toneladas,
no nivel de 4,35 — em lugar do ntimero cita-
dono relatério anterior (4,22). Em 11 de se-
tembro, as cotagées em Chicago ja haviam
registrado fortes ganhos, sendo acompanha-
das por maior liquidez e ganhos de prego tam-
bém no mercado interno brasileiro, sendo re-
gistrados negdcios na faixa de R$ 42,50/sc a
42.70/sc, no transferido Paranagua (safra
velha). Os novos dados do USDA déo conta
da continuidade do aspecto altista, relacio-
nado as expectativas centradas em estoques
de passagem excessivamente baixos nos Es-

tados Unidos. No curto prazo, a forte pres-
sdo da oferta acarretada pela colheita que se
inicia naquele pais representa razoavel —ain-
da que ndo intransponivel — barreira a reto-
mada da tendéncia altista verificada nas alti-
mas semanas. Os sojicultores brasileiros ja
devem comegar a se preparar para a hipo-
tese de volatilidades acentuadas em no-
vembro, dezembro e janeiro proximos. De
um lado, os baixis-
tas tentardo argu-
mentar com a inusi-
tada expansio de
area plantada na
América do Sul. De
outro lado, confir-
mada a continuida-
de da firme deman-
da internacional e
sempre acenando
com a exigiiidade
dos estoques mun-
diais, os altistas po-
derdo atuar eficien-

Evolugao do indicador de soja (Esalq/BM&F
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temente na ponta compradora sempre que
o mercado climatico no Brasil e na Argen-
tina permitir, ao longo dos trés meses cri-
ticos para as lavouras do Mercosul. De
mogo geral, o quadro segue positivo para
a sojicultura nacional, inclusive com a
perspectiva de, em breve, poder contar com
um eficaz instrumento de comercializagio
—onovo contrato futuro de soja da BM&F.
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BOI GORDO

Estabilidade no mercado

“ operiodo de 5a 11 de setembro, 0 mer-
cado do boi gordo manteve-se estavel.
O indicador Esalq/BM&F sofreu poucas va-
riacoes e fechou a R$49,4/(@. Essa situacdo
€ resultado de um cenério equilibrado entre
poucas ofertas e demanda reduzida, pois 0s
pecuaristas esperam pregos melhores e 0s
frigorificos estdio cautelosos, para evitar uma
alta nos pregos. Dessa forma, as negocia-
¢des no atacado seguiram em ritmo menos
aquecido e os cortes traseiro e dianteiro fo-
ram cotados a R$ 3,50/quilo e RS 2,20/qui-
lo, respectivamente. Os frigorificos ja pos-
suem escalas montadas de abate para uma
semana, entretanto ainda hé o interesse de
compra do produto, mas sem forga para im-
pulsionar o preco do boi gordo. Na reposi-
¢do, o indicador ESALQ/BM&F do bezer-
ro, referéncia Mato Grosso do Sul, fechou
no dia 11 de setembro a R$346.55/cabega,
caracterizando uma desvalorizagdo de
0,81% em relagio ao periodo anterior (5/9/
2002). No pregéo do dia 12, os vencimen-
tos setembro/2002, outubro/2002, novem-
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Fabiana S. Perobelli/Graziela Braga — fabianap @bmf.com.br

inferno

bro/2002, dezembro/02 e janeiro/2002 en-
cerraramrespectivamente a R$ 50,50/@, R$
52,60/@, R$ 53,05/@, R$52,62 /@ e R$
52,80/@. O mercado aponta um desloca-
mento do pico da entressafra para novem-
bro, momento oportuno para travar os spre-
ads entre 0s meses de entressafra. Vale a
pena observar também que o vencimento
janeiro esta superior

a outubro e atentar -
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Nomaro ds eontratos negociadas
8

para uma oportuni- ‘
dade de spread.

Além dos spreads, |
nidades de venda
para pecuaristas, a

precos superiores a

do remuneragio do | 2,
confinamento ante- -
cipadamente A Co-

8

voltaram as oportu-
R$ 52,00/(@, fixan- g ‘

o 4
| Fonta ; DMAF e

pode rebaixar o Bra-
sil na escala de risco

Sonitok e e Biol onds sgosiadosia
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Artigo redigido em 18/9/2002

geografico de encelopatia spongiforme bo-
vina (ESB) — a vaca-louca, passando de ni-
vel 1 (que significa “risco de ESB quase
inexistente’) para nivel 2 (“muito pouco
provavel a existéncia de ESB)", devido a
auséncia de um sistema eficiente de defesa
agropecudria. O prazo para conclusio do tra-
balho vai até julho de 2003.
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ARROZ

Melhores pregos no pos-colheita

D 0s 49.049 contratos de opgdo de
venda (27 mil toneladas cada)
ofertados no Rio Grande do Sul, San-
ta Catarina e Mato Grosso, 22.661
foram comercializados, o que equiva-
le a 612 mil toneladas. Desse total,
foram recomprados ou repassados
8.219 contratos, equivalentes a 222
mil toneladas. Em razdo dos pregos
mais altos praticados no mercado,
poucos dos 14.442 contratos (saldo)
deverdo ser exercidos em seus venci-
mentos. Em funcdo disso, € pouco
provavel que o Governo Federal re-
ceba produtos oriundos dos contratos
de opgdo de venda. A queda de pro-
ducio na ultima safra, somada as in-
terven¢des do Governo, dao susten-
tagcdo aos pregos pagos e, patamares
aos produtores, que historicamente
sdo os melhores dos ultimos anos no
periodo pos-colheita. No Mato Gros-
so, 0s estoques de arroz do Governo
representam o maior volume armaze-

nado em um unico Estado — 766,5 mil
toneladas (ou 59,5% do total, de acor-
do com a Conab). O Rio Grande do
Sul € o segundo Estado em volume de
arroz estocado, com 521,4 mil tone-
ladas. No Mato Grosso, o Governo
Federal estd recorrendo a estoques
proprios para tentar equilibrar os pre-
¢os de mercado em plena época de co-
mercializagdo da
safra. Estdo sendo
realizados leildes

e N e e A
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tratégias para garantir o abastecimen-
to. Por causa do prego atrativo da soja,
a area destinada ao cereal no Estado
caiu, este ano, 5% em relagdo a 2001
e poderd cair novamente na safra
2002/2003, em fungdo dos altos pre-
¢os da soja, da recuperacdo dos pre-
¢os do algoddo e da manuteng¢do dos
pregos favoraveis do milho.

Pregos médios R$

semanais, mas os
precos seguem fir-
mes, jA que cerca
de 10% da safra
continua em poder
dos produtores. No
Mato Grosso, a re-
ducdo da area culti-
vada nos ultimos

23,50

Arroz em casca
(50kg)

21,00

Arroz em casca
(60kg)

28,00

21,00

trés anos obrigou os
compradores locais
a reverem suas €s-

Capivari
(RS)

Uruguaiana
(RS) (RS) (GO) (MT) (GO)

Alegrete Rio Verde Cuiaba Goidnia

FEIJAO

Geadas no Centro—Sul geram expectativa

A s fortes geadas registradas em se-
tembro provocaram perdas de pro-
dugdo de feijio em Sdo Paulo e no Para-
nd. Em Sao Paulo, as lavouras semeadas
no final de julho sofreram os maiores da-
nos, com cerca de 70% das lavouras atin-
gidas. No Parand, a falta de chuvas em
regides produtoras ja prometia perdas na
produtividade. Os efeitos da friagem atin-
giram 68 mil hectares, equivalentes a 55%
da area plantada. As regides com maio-
res perdas foram Ponta Grossa (25 mil
hectares), Ivaipord (16.160 hectares),
Francisco Beltrdo (9.600 hectares), Cas-
cavel (8.561 hectares) e Guarapuava (6
mil hectares). O quadro poderé refletir na
intencdo de plantio das saftas paranaenses
de feijaio em 2002/2003, estimadas em
417.5 mil hectares. Em 20 de setembro, a
safra das dguas estava sendo plantada em
todo o Parand, onde cerca de 38% ja se
encontra semeada. De acordo com levan-
tamento de avalia¢do das lavouras, 24%
estio em mas condig¢des, 16% em condi-

P S —

¢oes regulares € 52% em boas condigdes.
Esse quadro de perdas no Centro-Sul po-
derd conduzir a movimentos especulati-
vos, com 0s vendedores retendo a mer-
cadoria para aguardar o momento
mais oportuno para comercializagdo. No
Rio Grande do Sul, embora ainda ndo
se tenha estimativa mais concreta, o
plantio de feijdo
ndo deve crescer,
fazendo com que

que a produgdo de feijdo vem proporci-
onando retorno monetario mais rapido.
Ja outros, especialmente na regido Sul,
manifestam descontentamento com ©O
comportamento do grdo no campo, a0
verificar baixa produtividade e incidén-
cia de doengas que resultam em produ-
tos de menor qualidade.

Pregos médios R$

o incremento de
area também re-
sulte em melhoria
dos niveis tecno-
légicos da nova
safra. Em Santa
Catarina também
nio ha estimativa
precisa sobre a in-
tencdo de plantio
de feijdo. Muitos
produtores catari-
nenses avaliam

Preto (60kg)

Sobradinho  Guarapuava Francisco Beltrio
)

(RS) (PR)

Carioquinha (60kg)

Londrina Barmelras Goidnia ]
(PR (PR) (BA) (GO)

A GRANJA - 61




FLASH

100 MELHORES

Bunge Alimentos, com

um faturamento de R$
6.2 bilhdes em 2001, foi inclu-
ida entre as “100 melhores
empresas para se trabalhar no
Brasil”, segundo o Gura Exa-
me. A publicacdo realizou

Bunge Alimentos entre as

uma pesquisa de clima
organizacional junto a
funcionarios da compa-
nhia. Atuando em trés di-
visdes (agribusiness, in-
gredientes e produtos ali-
menticios), a Bunge ¢
responsavel por mais de
sete mil empregos dire-
tos. Considerada a maior
processadora e maior ex-
portadora do complexo
soja na América Latina,
ela é maior beneficiado-
ra de trigo no Pais, além
de lider de mercado em
farinhas de trigo, marga-
rinas, proteinas, lecitinas, gor-
duras e oOleos vegetais. De
acordo com o presidente da
empresa, Sérgio Waldrich, a
motivacdo do time € funda-
mental para superar desafios
em clima de competic¢do.

Bolsa Brasileira de

Mercadorias (BBM),
criada durante a Expointer/
2002, iniciara no dia 22 de
outubro suas operagdes no
mercado fisico em Brasilia/
DE. A BBM integrara seis
bolsas de mercadorias do
Pais, além da Bolsa de
Mercadorias e Futuros
(BM&F). A expectativa do
presidente eleito da BBM,
Manoel Cintra Neto, é de
que a integrag¢do represen-
te um incremento de 300%
a 500% no volume fisico
negociado pelas bolsas, no

Criada a Bolsa Brasileira de
MERCADORIAS

prazo de um ano. Além dis-
so, dara mais transparéncia
aos pregos praticados €
maior visibilidade ao pro-
duto brasileiro no mercado.
A BBM é o resultado da fu-
sfo das Bolsas de Merca-
dorias de Goias, Mato
Grosso do Sul, Minas Ge-
rais, Parana, Rio Grande do
Sul e Uberlandia/MG. Para
o ministro da Agricultura,
Pratini de Moraes, a cria-
¢do da BBM é fundamen-
tal para reafirmar o papel

do Brasil na agropecudria
mundial.

Cooperativa Regional

de Cafeicultores em
Guaxupé/MG (Cooxupé)
ampliou em 75% sua capa-
cidade de armazenagem de
cafés padronizados, a fim de
suprir a demanda crescente
de padronizagdo dos cafés
que sdo entregues pelos co-
operados. A Cooxupé espe-
ra um recorde expressivo no
recebimento de sacas em
2002, superando o volume
registrado no ano passado
| (3,3 milhdes de sacas, 0 equi-
| valente a 7,3% da safra na-

Cooxupe AMPLIA ARMAZENAGEM
de cafés padronizados

cional). A Cooperativa ad-
quiriu dois modelos de ma-
quinas de padronizagido de
café com tecnologia ameri-
cana, cujas unidades sdo ca-
pazes de selecionar até 150
sacos de café por hora. Alé¢m
da aquisic@o desses maqui-
narios, foram construidos si-
los-pulmdes com a finalida-
de de estocar cerca de 7,5 mil
sacas de café ja preparado.
Com isso, a Cooxupé esta
apta a exportar cada vez mais
para a Europa, Asia e Esta-
dos Unidos.

Agrale estd entrando
" no mercado de Angola
(Africa), com a exportagiio de
dez grupos geradores 18
KVA, que serdo utilizados
pelo governo daquele Pais no
programa de crédito integra-
do Novo Horizon-
te. O progra-
ma tem por
objetivo esti-
mular empre-
endimentos
empresariais e
rurais de peque-
na dimensdo,
através de fi-
nanciamento. O
governo angola-
no espera criar uma

base produtiva nacional sus-

Agrale exporta grupos geradores
para PROGRAMA SOCIAL

tentada e aumentar a produgéo
interna e o niimero de empre-
gos no pais. Os geradores bra-
sileiros produzidos pela Agra-
le, em Caxias do Sul (RS), se-
rdo usados em microempresas
e empreedimentos rurais.

Divulgagio

Manah é a marca niime-
ro um na lembranca do

|

| produtor rural. Com 29,4% |

\

‘ das citagoes, esta na lideran-
¢a da preferéncia dos produ-

| tores pelo quarto ano conse-

} cutivo. “Isso é fruto de um

|
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trabalho bem dirigido que
mostra como as pessoas do
campo avaliam nossa marca,
e representa o esfor¢o e de-
dicagdo de toda nossa equi-
pe”, disse o diretor comerci-
al da empresa, Fernando Car-

Manah é a marca MAIS LEMBRADA pelos produtores

doso Filho. Para a definigdo
dos vencedores, foram reali-
zadas mais de 800 entrevis-
tas em eventos do setor agro-
pecuario. Para o gerente de
marketing da Bunge Fertili-
zantes, Michel Santos, a qua-

lidade e diferenciacio dos
produtos, a preocupagio em
levar as melhores solugdes ao
produtor e o atendimento da
equipe fazem com que a mar-
ca Manah esteja forte na me-

moria do publico.




Cargill
apresenfa
LUCRO FISCAL
2001/2002

Cargill apresentou lucro
liquido de US$ 827 mi-
lIhdes para o ano fiscal de

2001/2002, referente ao
periodo entre 1° de junho
de 2001 e 31 de maio de
2002), um aumento de
131% sobre os US$ 358
milhGes apurados no ano
fiscal anterior. Os lucros
no quarto quadrimestre
desse ultimo ano fiscal fo-
ram de US$ 144 milhdes
(em igual periodo do ano
passado, foram US$ 87 mi-
lhdes em perdas). Ja o fa-
turamento da empresa nes-
se periodo subiu 3%, atin-
gindo US$ 50,8 bilhdes.
“A melhoria nos lucros da
Cargill teve sua base am-
pliada, com dois tercos de
nossas 90 unidades de ne-
gocio obtendo resultados
mais expressivos que h4
um ano”, disse o presiden-
te da Cargill mundial, War-
ren Staley. Segundo ele,
parceiros incluiram, na
maioria dos negocios de
alimentos e carne na Euro-
pa e na América do Norte,
ingredientes como adogan-
tes, 0leos comestiveis,
malte e cacau, bem como
produtos relacionados a
base de ovo, carne de por-
co e aves. O impacto da
crise argentina nos negoci-
os da Cargill ocorreu de di-
ferentes formas. A unida-
de de negdcios de farinha
da empresa, que atende ao
mercado local, foi bastan-
te atingida, as exportagdes
agricolas se firmaram e as
reservas foram recebidas
para cobrir a incerteza de-
corrente da omissdo com
relacdo a divida do Pais em
dezembro e a desvaloriza-
¢io da moeda, que iniciou
em janeiro.

AGRICUTURA EMPRESARIAL
é essencial para gerar empregos

Filho, é errado pensar que a
agricultura familiar pode, em
um primeiro estagio, servir
para a criagdo de postos de
trabalho. O maior objeti-
vo, diz, € fixar o homem
na terra ao lhe dar condi-
¢Oes de sobrevivéncia
no campo. Em recen-
te declaragdo,
0 ministro
% Pratini de
S Moraes dis-
S se que, pela
primeira vez, o setor rural em-
pregou mais pessoas que a
construgdo civil, ao atingir
neste ano a marca de 1,15 mi-
lhdo de postos de trabalhos.

presidente da Socieda- }
de Rural Brasileira

(SRB), Jodo de
Almeida Sampaio

Filho (na foto),

aponta a agricul-

tura empresarial
como grande ala-
vanca para 0 mer-

cado de tra-
balho.
“O cam-
po € um
gerador
de empregos em potencial, e
a expansdo da tecnologia
contribui para a cria¢do de
oportunidades na area rural”,
afirma. Segundo Sampaio

ANOTE Al

A Sociedade Brasileira de
Medicina Veterinaria realiza,
de 10 a 14 de outubro, o 29°
Congresso Brasileiro de Me-
dicina Veterinaria, em Gra-
mado/RS. A programacio
cientifica, distribuida em
nove mddulos de trabalho, vai
contemplar temas da atuali-
dade, como saide ambiental,
animal e humana. Informa-
¢oes: (51) 3228-1194 ou no
site www.sovergs.com.br

AlLL e SLC FECHAM PARCERM

A América Latina Logisti-
ca(ALL-Delara) fechou acor-
do operacional com a SLC Ali-
mentos, terceira maior empre-
sa que comercializa arroz
branco no Brasil. O acordo
prevé o transporte da carga a
partir da saida das trés benefi-
ciadoras em Sdo Borja, Ale-
grete ¢ Camaquéd, no Rio

dug;ao da SLC sera tmnspor—
tada pelo modal ferrovidrio:
Antes do acordo, a SLC
mantinha seu estoque em
um armazém proprio (que

A segunda edi¢do do Saldo de
Sementes, Mudas e Novas
Tecnologias acontecera de 5 a
7 de novembro no Centro de
Eventos da Universidade de
Passo Fundo (UPF), em Pas-
so Fundo/RS. O evento vai
reunir toda a cadeia produtiva
do setor agricola para discutir
novidades e avangos tecnold-
gicos para o desenvolvimento
do agronegocio brasileiro.
Entre os temas a serem abor-
dados estdo fisiologia aplica-
da a sementes, biotecnologia,
cereais de inverno e exigén-
cia de mercado. Informacdes:
(54) 311-4833.

Grande do Sul, até a entrega
nos pontos de venda em Sao
Paulo, Rio de Janeiro e Minas
Gerais. A maior parte da pro-

esta sendo desativado), ins-
talado na Grande S3o Pau-
lo, 4rea que corresponde a
80% das vendas da SLC.

Projegdio do PIB do agronegdcio para
2002 chega a RS 354,3 BILHOES

(CNA), com base em dados
do Cepea/USP. De acordo
com o IBGE, o setor capita-
liza um aumento de 34% no
volume comercializado de
adubos e fertilizantes, além
da expansdo de 11,1% nas
vendas de maquinas € equi-
pamentos agricolas. A des-
valorizagdo do real frente ao
ddlar e a recupera¢ao dos
precos internacionais de al-
gumas commodities t€m au-

s bons resultados do seg-

mento agricola impul-
sionaram o crescimento glo-
bal do agronegécio. No pri-
meiro semestre de 2002, o
PIB do setor cresceu 2,73%,
alcangando a projecao de R$
354,36 bilhdes para este ano.
No primeiro semestre de
2001, o agronegodcio havia
registrado uma projecdo de
RS 344,95 bilhdes, conforme
a Confederagio da Agricul-
tura ¢ Pecuaria do Brasil

Os novos desafios da fruti-
cultura nacional serdo discu-
tidos no 17° Congresso Bra-
sileiro de Fruticultura, que
serd realizado em Belém
(PA), de 18 a 22 de novem-
bro. Doze cdmaras técnicas
ja estdo confirmadas e, en-
tre os assuntos, estdo a pro-
dugdo integrada de frutas,
desafios e perspectivas para
o agronegocio em fruticul-
tura, fruteiras emergentes na
Amazodnia com potencial
econdmico, avangos do me-
lhoramento e da biotecnolo-
gia em fruticultura, frutas
transgénicas. Informagdes
podem ser obtidas no site
www.cpatu.embrapa.br/
xviicbf ou pelo fone (91)
276-0883.

xiliado os produtores.
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Milho hibrido para a industria

de RACAO

A semente de mi-
lho hibrido para as in-
dustrias de ragio € a
nova tecnologia da
Dekalb para a safra
2002/2003. Desen-
volvida pela Renes-
sen, empresa norte-
americana voltada a
pesquisa e desenvol-
vimento de grios, 0s
hibridos DKB 200 e
DKB 900 chegaram
para mudar os concei-
tos de produgdo, pois
apresentam maiores teores de
o6leo e proteinas que propor-
cionam mais qualidade na
producdo de ragdes para aves
e suinos. A mesma tecnolo-
gia vem sendo desenvolvida
nos Estados Unidos ha mais
de dez anos. O DKB 200
apresenta excelente qualida-
de de graos, semiduros ama-
relo-alaranjados de alta con-
centracdo de nutrientes. E

recomendado para areas d

Divulgagio

alta tecnologia e manejos

camento reduzido.

adequados a cultura. Ja o
DKB 900 possui graos duros
alaranjados com alto teor de
oleo e proteinas. Entre as
principais caracteristicas
agrondmicas estdo a qualida-
de do colmo e arquitetura fo-
liar que permitem plantios
com altas populagdes e espa-

Algoddo transgénico chega a

AFRICA DO SUL

Um estudo realizado
por pesquisadores da Uni-
versidade de Reading, na
Inglaterra, concluiu que o
uso de sementes genetica-
mente modificadas traz be-
neficios aos cotonicultores
de paises em desenvolvi-
mento, aumentando a pro-
dutividade em até 60% e
reduzindo os custos com
inseticidas. O estudo acom-
panhou 100 pequenos agri-
cultores com areas entre um

e trés hectares, nas safras
1998/1999 e 1999/2000. Em
ambas as colheitas, a pro-
dugdo de algoddo Bt por
hectare foi maior que nas
convencionais. Na primei-
ra safra houve um aumento
médio de 18% a produtivi-
dade e, na segunda safra,
passou para 60%. As con-
clusdes da pesquisa coinci-
dem com estudos seme-
lhantes ja realizados no
Meéxico e China.

Manual sobre PRAGAS da citricultura

O manual Monitoramen-
to de Pragas na Cultura dos
Citros foi lancado recente-
mente em Salvador/BA pela
Embrapa Mandioca e Fruti-
cultura e Agéncia Estadual
de Defesa Agropecuaria da
Bahia (Adab). O manual tem
por objetivo ajudar o produ-
tor a identificar as principais
pragas e doengas que atacam
folhas, frutos, ramos ou tron-
cos dos citros. Os resultados

sfo provenientes de pesqui-
sas anteriores e de um levan-
tamento mensal realizado
durante dois anos em cinco
pomares atendidos pelo Pro-
grama Integrado de Citros,
no litoral-norte da Bahia,
com validagio pelos produ-

tores e agronomos que assis-
tem as propriedades. O ma-
nual também aborda méto-
dos de amostragem e niveis

de controle.

LASER NO COMBATE ao cancro cifrico

Pesquisa-
dores do Cen-
tro de Pesqui-
sa em Otica
e Fotonica
da Universi-
dade de Sdo
Paulo (USP),
em parce-
ria com a
Fapesp e o
Fundecitrus,
estdo desen-
volvendo
uma técnica
para tornar mais eficiente a
detec¢do do cancro citrico.
Através da chamada espec-
troscopia de fluorescéncia, a
planta é iluminada por um
laser de cor verde. As molé-
culas da planta absorvem

essa luz e a
reemitem em
outros com-
primentos de
onda, ou se-
jam em ou-
tras cores. As
plantas sadias
reemitem o
laser na cor
vermelha, en-
quanto as do-
entes o fazem
na cor amare-
= la. A parceria
agora pretende estender a
pesquisa a outras variedades
de citros e outras doengas. O
cancro citrico foi responsavel
pela morte de 3,3 milhoes de
arvores de citros nos altimos
trés anos no Brasil.

agio

J

ivulg.

ARSIV AANY)
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DE PRAGAS NA[ 7

CULTURA DOS

PRAGAS REGULAMENTADAS E INIMIGOS NATURAIS
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SOFTWARE beneficia sojicultores

Os produtores de soja do
Maranhdo, Piaui e Tocantins —
as chamadas “novas fronteiras
agricolas™ do Pais, ja podem
contar com um software desen-
volvido pela Embrapa e pela So-
lucdes Informatizadas de Refe-
réncias Agropecuarias (Sira).
Batizado de Sinfert, o progra-
ma processa resultados de ana-
lises técnicas de solo, folhas e
griios para indicar tipos e quan-
tidades de fertilizantes e nutri-
entes ideais para a cultura. Nos

trés Estados, onde predomina o
solo de cerrado, a produtivida-
de média ndo ultrapassa os 2,4
mil quilos por hectare. “Além
das deficiéncias na assisténcia
técnica, soma-se a baixa fertilj-
dade natural do solo, o que faz
com que as variedades desen-
volvidas para a regido ndo apre-
sentem seu potencial produti-
vo”, revela o agronomo Dirceu
Klepker, da Embrapa Soja, que
desenvolveu os pardmetros para

| o software.




NOVIDADES NO MERCADO

Tratores série 200 agora CABINADOS

Os tratores Massey Fergu-
son da série 200 Advanced
chegaram a Expointer com no-
vidades. Foram desenvolvidas
cabines para os modelos do
275 ao 299, oferecendo um g

produtores. Também fo-
ram incorporadas cabi-
nes aos modelos da sé-
rie 5000, climatizadas e
pressurizadas, montadas

em monobloco, oferecendo mais con-
forto e seguranga ao operador. Os no-
vos modelos das séries 200 e 5000

cabinados, desenvolvidos
& para operacdes multiplas,
se ajustam as novas neces-
sidades da agricultura
brasileira, em termos
de seguranga, parti-
p cularmente na aplica-
¢do de defensivos.

AGCO — Av. Gui-
Iherme Schell, 10.260,
Canoas/RS, CEP
92420-000. Servico de Atendimento
a0 Produtor: 0800-7044198. Site:
www.massey.com.br

Divulgagio

Aplicador de ADUBOS em culturas

O aplicador de adubos Santa Izabel € UM e
implemento para aplicagdo de cobertura quimi- |~
ca solida entre linhas e em profundidade, com

y
b

utilizagdo em diversos tipos de culturas, como __2

milho, algodio, soja e feijdo. Seu uso € ade-
quado tanto para as culturas em sistema de plan-
tio direto como para o cultivo convencional.

Santa Izabel Implementos Agricolas — Av. Centenario, 585,
Parque Industrial, Vargem Grande do Sul/SP, CEP 13880-000.

Divulgagio

Fone (19) 641-4141. Site: www.santaizabelimplementos.com.br

VERSATILIDADE na
poda de drvores

A If16 Implementos
Agricolas esta entrando
no mercado com a podadeira .
hidraulica, lateral e topo, a Star ™
3700-LT. Com esse sistema tini-
co, a maquina pode podar ar-
vores grandes ou peque-
nas e tem capacidade
de corte em ramos
finos, galhos gros-
SOS € com gran-
des variedades de
condi¢des de solo. ™ — s
Quando acoplada ao trator, fica balan-
ceada para que o peso maior fique dis-
tribuido sobre as rodas de tragdo. As
quatro grandes serras circulares come-
¢am a operar antes do inicio da rota-
¢do da estrela, garantindo um corte lim-
po e preciso.

Ifl6 Industria de Implementos Agri-
colas Ltda — Rua Benjamin Cons-
tant, 228, Caixa Postal 5, Monte Azul
Paulista/SP, CEP 14730-000. Fone
(17) 3361-1364. Site: www.iflo.com.br

Maior eficiéncia entre 75 e 85 CV

A John Deere Brasil langou na Ex-
pointer os novos tratores da linha 5000
série 05, todos compativeis com uma
grande variedade de implementos que
atendem as necessidade dos usudrios
da faixa de poténcia 75 e 85 CV. Os
modelos 5605 e 5705 evoluiram para
motores da série 350, com indices ain-
da melhores de desempenho, durabi-

lidade e economia de
combustivel. Mais com-
pactos, os veiculos tém
capacidade para desen-
volver os mais diferen-
tes tipos de operacdes no
trabalho didrio da pro-
priedade rural. Os mode-
los utilizam motores da
série 350 com camisas
umidas, 4 cilindros e ca-
pacidade volumétrica de
4,5 litros. Além de de-
senvolverem alto torque a baixas rota-
¢Oes, apresentam reserva de torque de
27% e uma faixa de poténcia constan-
te entre 2000 e 2400 rpm.

John Deere Brasil S.A. — Ay, Eng.
Jorge A. D. Logemann, 600, Horizon-
tina/RS, CEP 98920-000. Site: www.
johndeere.com.br
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Dois sulcos em uma
UNICA HASTE

A Civemasa lang¢ou o sulcador de sul-
co duplo (dois sulcos em uma tnica has-
te), que permite o trabalho com até 400
milimetros de profundidade de sulco. O
sistema proporciona um plantio com me-
nor namero de gemas e maior rendimen-
to por hectare. A conformac¢io dos sul-
cos favorece a colheita mecanizada, pois
a distincia de 400 milimetros ¢ facilmen-
te cortada pela colheitadeira. As hastes
possuem desarme automatico de molas
planas e sdo equipados com caixas plas-
ticas com capacidade para 270 ou 350
litros cada, sistema de distribui¢do atra-
vés de rosca-sem-fim, motor hidraulico
e valvula reguladora de fluxo.

Civemasa Implementos Agricolas — Via
Anhanguera, km 13, Caixa Postal 541,
Araras/SP, CEP 13600-970. Fone (19)
3543-2100. Site: www.civemasa.com.br
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Normelio Ravanello

Diretor-superintendente de Operagioes
da AGCO para as Américas do Sul e Central

0 desenvolvimento

comega e fermina pela

omo representante das 25 em-

presas premiadas como Des-

taque A Granja do Ano, nos
sentimos no dever de analisar rapida-
mente o clima de incertezas que ron-
da a economia brasileira. Temos ab-
soluta convicgdo de que este momen-
to faz parte de um processo de des-
confianga descabida sobre os destinos
desta grande nagdio. Assim como te-
mos certeza de que a turbuléncia sera
Superada em breve.

Nio acreditamos, no entanto, na
teoria simples de que isso ocorrera no
exato momento em que os tribunais
eleitorais apurarem o ultimo voto.
Serd, sim, no momento em que 0 novo
presidente eleito assumir, com o povo
brasileiro, o compromisso de dar con-
tinuidade as reformas de base inicia-
das pelo atual governo. Tais reformas
envolvem mudangas na politica tribu-
taria, eliminagdo dos impostos em cas-
cata e remocdo dos inlimeros entra-
ves legais que inibem a produgéo e a
exportagio, entre outras providénci-
as. Mas isso sO6 ndo basta: as turbu-
léncias que se sucedem a cada crise
interna ou externa terdio fim quando
0s governantes langarem um olhar
mais atento sobre a agropecudria bra-
sileira. Esta provado que a recupera-
¢do econdmica de um Pais em desen-
volvimento comeca e termina pela

AGROPECUARIA

agricultura e pela pecudria.

Muito ja foi feito durante este go-
VErno, mas € necessario que nao se per-
ca de vista que as relagdes globais de
mercado exigem posturas firmes em de-
fesa da economia. Estamos as portas de
negociar um acordo de livre comércio
no dmbito da ALCA e temos que che-
gar a mesa de negociagio com uma agri-
cultura e uma pecuaria fortalecidas.

Quando dizemos que muito ja foi
feito na agricultura, estamos nos refe-
rindo, particularmente, ao revoluciona-
rio Moderfrota. Jamais um programa
voltado & modernizagdo da frota de
maquinas agricolas contribuiu de for-
ma tdo extraordinaria para movimentar
a cadeia do agronegdcio. Desde de mar-
¢o de 2000, o BNDES ja aplicou R$
3.5 bilhdes em financiamento a reno-
vacdo do parque de méquinas e imple-
mentos agricolas, sabidamente sucate-
ado por muitos anos.

A importancia desse e de outros pro-
gramas de apoio ao setor rural pode ser
medido pelo aquecimento de pratica-
mente todos os setores do agronegdcio.
Tal desempenho
vem estimulando
os fabricantes de
maquinas, insu-
mos e demais
segmentos a fa-
Zerem novos in-

vestimentos no Brasil, o que resultara
na oferta de produtos mais modernos e
competitivos, para suprir as demandas
internas e externas.

Chegamos as sonhadas 100 milhdes
de toneladas de grios e, se depender do
esfor¢o das empresas aqui representa-
das — e, sobretudo, da crenga nos desti-
nos deste Pais e nas acdes de seus go-
vernantes, o Brasil vai dobrar essa pro-
ducdo em um periodo muito mais rapi-
do do que levou para chegar ao volume
atual, pois temos tecnologia e méo-de-
obra qualificada para enfrentar os de-
safios do novo milénio.

A agricultura, por suas peculiari-
dades, oferece respostas rapidas quan-
do chamada a contribuir. Ndo ¢é por
acaso que o setor exportou USS 24
bilhdes no ano passado. Cada vez
mais, o mundo precisard de proteinag
para alimentar os bilhdes de habitan-
tes do planeta. O Brasil tem dreas agri-
cultdveis disponiveis para um cresci-
mento sustentado e gente capaz de
transformar esta grande na¢do no ver-
dadeiro celeiro do mundo. M

As turbuléncias que se sucedem a cada crise interna ou
externa terdo fim quando os governantes lan¢arem um
olhar mais atento sobre a agropecudria brasileira.




A MAE NATUREZA E GENEROSA,

MAS

COMO TODA MAE, TEMPERAMENTAL.

CO o pO lem auxilid-lo a escolher
o que melhor se adapta ao seu perfil.
Agricola: Protecio total para sua
lavoura, do plantio 4 colheita.

Animais: Indenizagio no €aso de morte
natural ou acidental do animal segurado.
Compreensivo Floresta: Cobertura
para sua mata nativa ou reflorestada.
Confinamento: Seguro para bovinos
confinados ou semiconfinados.

Olericolas e Pomares: Protege sud
horta, pomar e culturas olericolas contra
as adversidades da natureza.

Pé de Café: Protege seu cafezal contra
danos causados por geada ou granizo.

Porteira Fechada/Penhor Rural:
Seguranga total a todos os seus bens
contidos porteira adentro.,
Viticultura: Dois tipos de cobertura
para o scu parreiral — compreensiva ¢
exclusiva para granizo,

.
.

y ¢ g W ’ M
 AGOSESP também dis
"~ completa linha de segur

empresarial ¢ automével,

7
Consulte um dos nossos corretores.

MATRIZ - SAO PAULO - SP
Rua Pamplona, 227 - Bela Vista
Tel.: 11 3253 4888 - Fax: 11 251 1441
HTHIL O i s.conLhr
eanail: vural@cosespsegnvos.con.br

GOVERNO DO ESTADO DE

SAO PAULO




O Brasil esta se firmando, cada vez mais, como uma poténcia mundial na producgéo
de graos. E quanto mais o produtor fica eficiente, mais ele aprova a tecnologia e a
produtividade de uma colheitadeira New Holland, a lider absoluta, safra apés safra.
Se vocé também quer garantir a sua colheita, reserve ja a colheitadeira testada e
aprovada pelos produtores de todo o pais. Afinal, a agricultura esta cada vez mais
New Holland.

\l/
Colheitadeira € New Holland. \l
Lider absoluta em todas as safras. NEW HOLLAND




