SETEMBRO/2002 - N° 645 - ANO 58 - R$ 6,00 - www.agranja.com

—— AT

| O BRASIL AGRICOLA

Extensao rural:
do plantio a colheita,
um papel decisivo

Ivo Mello,
produtor e Presidente da
Federagdo Brasileira
de Plantio Direto
na Palha (FEBRAPDP)






[INDICE

Francisco Lins

22 MECANIZACAO

Escolha a plantadeira
ideal para sua
propriedade

W 32 SECAGEM E
ARMAZENAGEM

Sistemas decisivos na
qualidade do produto

A Granja

36 EXTENSAO
RURAL

Garantia de menor
risco na produgdo

A Granja

40 CALCARIO

Alternativas [
tecnolégicas em
aplicagdo

42 FRUTICULTURA

Conceito de
rastreabilidade entra
em campo

2) ;pomem DEC m
ojlno cnnqms'f"l :{‘guw{lc atividade
lomercial rentiyd g |

SEGCOES |

4 gepoimento ‘ 50 Pastagens ‘ 62 Flash

g conteceu . ) X

8 Aqui Ests a Sohigso ] 52 Revista Chacra Biotecnologia

10 Cartas, Fax, E-mails | 55 Plantio Direto ‘ 65 Novidades no Mercado
11 Eduardo Almeida Reis ‘ 58 Agribusiness | 66 Ponto de Vista

A GRANJA - 3



4 - SETEMBRO 2002

Glauco Menegheti

orizicultura enfrentou anos de pregos

deprimidos, mas nem por isso os efeitos

devastadores foram sentidos na Fazenda Cerro
do Tigre, de Alegrete/RS. As razdes do feito, segundo o
socio-proprietdrio TN que hd 16 anos
administra (com o cunhado) uma drea de 3 mil '
hectares, é o profissionalismo na gestdo. A integragdo
lavoura—pecudria, mais a implantagdo do plantio
direto tanto nas culturas de inverno quanito nas g/e
verdo, fizeram com que os fatores de produgdo fossen
utilizados de forma racional, diluindo custos e
aumentando a rentabilidade. Ferrenho defensor do
PD, o agroempresdrio ainda encontra tempo para
presidir a Fundacdo Marona e a Federagdo Brasileira
de Plantio Direto na Palha (FEBRAPDP).

A Granja — H4a quanto tempo o
sr. vem mantendo a integracio lavou-
ra—pecudria em sua propriedade e
qual foi 0 motivo para inicia-la?

Ivo Mello — Na realidade, a pro-
priedade Cerro do Tigre tem integragio
lavoura—pecudria ha muitos anos: des-
de que o proprietério Eurico Dormnelleg
recebeu as terras da familia, hé 45 anos,
sempre trabalhou sob esse sistema, com
um grau muito forte na integra¢éo lavou-
ra—pecudria. Na atual fase em que esta-
mos, iniciada ha 16 anos, demos segui-
mento a esse trabalho de uma forma d;j-
ferente. A agricultura tinha muitos syp.
sidios, e o borddo “Plante que o Jozq
Garante™ marcou esse periodo. O impoy-
tante para a agricultura brasileira era pro-
duzir, ndo importava o custo, pois erg
importante para a seguranca alimentar
nacional. A partir da década de 80, que
| coincidiu com nossa chegada, fomos for-
| ¢ados a buscar outras formas de admi-

Jackson Cieceri
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nistra¢do, de gerenciamento dos recur-
sos disponiveis.

P — O sr. poderia citar exemplos?

R — Uma das coisas foi o sistema de
plantio direto. Na época, a lavoura de ar-
roz irrigado tinha um problema, quando
estava terminando o subsidio: a presenca
do arroz vermelho. A medida que o anti-
g0 proprietario enxergou no PD uma for-
ma de, além de racionalizar custos, fazer
um controle do arroz vermelho, a propri-
edade passou a ser pioneira, desde 1983,
na implantag@o de plantio direto na orizi-
cultura. Ja a partir de 1986, com o traba-
lhando em nossa propriedade, vimos o
PD como forma de enfrentar esse cAm-
bio da politica agropecuéria brasileira.
Conseguimos racionalizar custos, fazer
controle de ervas daninhas e iniciar 0 ma-
nejo integrado de pragas, que hoje é uma
celeuma. Na realidade, estdvamos inici-
ando o processo sem dar nome a ele.

P — Depois desses anos todos, o
sr. poderia falar sobre o impacto do
PD nos custos de producio de sua pro-
priedade?

R — Hoje, com a manutencéio de res-
teva e agregacdo de matéria organica no
solo, conseguimos incrementar a biodi-
versidade nos locais de produgdo. Com
isso, implantamos manejos integrados.
Nao podiamos mais aplicar um herbicida
sem fazer célculo de preco. Buscavamos
mais tecnologia, procurando uma op¢io
mais branda e menos impactante. O con-
Junto que envolve o PD, com agregacao
de materia orgénica através dos residuos
culturais, manejos integrados, diminuigio
de uso de agrotoxicos, impactou de tal
forma o modo de produgio que, na fa-
zenda Cerro do Tigre, ha nove anos ne-
nhum inseticida ¢ aplicado.

So em arroz, plantamos anualmente,
uma média de 800 hectares de arroz. Re-
duzimos em 40% a aplicaco de herbici-
dE'iS, M comparagao ao que se aplicava
hd vinte anos. E claro que o fertilizante é
algo um pouco diferenciado. A gente con-
tinua usando, mas calculo que 30% me-
nos.

Em termos de plantio direto, especi-
ﬁcamentf; para a lavoura de arroz, o im-
pacto maior foi no imobilizado da lavou-
ra e na reduciio do consumo de 6leo die-
sel. Nas décadas de 70 e 80, em areas de
varzea e com primaveras chuvosas, era
preciso ter um parque de maquinas mui-
to grande para implantar a lavoura na

o oleo custava R$ 0,18. Hoje, custa R$

época certa de plantio — entre 15 de ou-
tubro e 15 de novembro, em média. Isso
demandava mdquinas pesadas, tratores
de 200 a 300 CV, porque o tempo dis-
ponivel para preparar a terra era muito
pequeno. E normalmente atrasava e se
perdia em produtividade. Com o siste-
ma de PD, as propriedades conseguiram
diminuir de 30% a 40% a necessidade
de maquinario e em no minimo 50% a
utilizag@o de o6leo diesel. So para se ter
uma idéia, quando comegou o Plano Real

arroz, a cultura mais importante, ¢ de 5,5
mil quilos por hectare. Utilizamos areas
de varzea que sdo exploradas com agri-
cultura ha mais de 80 anos. As lavouras
ainda apresentam infestagdes altissimas
de arroz vermelho e sdo implantadas em
solos arenosos, eventualmente de ferti-
lidade baixa, mas com esse manejo e
com um custo de producdo baixo, que €
a meédia do Rio Grande do Sul. Nio te-
mos uma produtividade altissima, mas
por outro lado os levantes sdo de baixo

td inserida nesse contexto. Fazemos

1, o que significa um aumentou de mais
de 500%.

P — Explique como funciona o
manejo dessas duas atividades e qual
o retorno elas tém dado?

R — No arroz, tivemos no ano passa-
do uma rentabilidade média liquida de
16%. Ja na soja, entre 25% a 30%. Ja este
ano, gragas ao fendmeno La Nifia, nao
conseguimos obter lucro com a soja, ape-
nas empatamos os custos de produgio.
Quando iniciamos, ha 16 anos, o sistema
convencional de plantio na soja estava
mal, depauperando o solo, com muita ero-
sao. Em conseqiiéncia, optamos por aban-
donar o cultivo da oleaginosa, porque 0s
custos sem plantio direto eram insusten-
taveis. A partir do momento em que co-
meg¢amos a voltar para a lavoura de coxi-
Iha, (um terco da propriedade de 3 mil
hectares € composto de varzea e dois ter-
¢os sdo de coxilha e terras altas), ha seis
anos, retornamos ao plantio de soja, mi-
lho e trigo sob uma forma totalmente “xii-
ta” de PD. Quer dizer: ndio se mexe mais
no solo, sempre com coberturas verdes,
aproveitando estas para pastoreio.

Temos convicgdo de que isso tem re-
presentado um dos maiores impactos para
o cultivo da soja, porque a gente passou a
utilizar o tempo vago da maquina e da
méo-de-obra. Hoje ja plantamos milho,
que velo com a soja. Entdo, organizamos
o0 gerenciamento da propriedade de for-
ma a aproveitar a0 maximo os fatores de
produgdo durante o ano todo.

P — Quais tém sido as produtivi-
dades médias histéricas nas culturas
de verao?

R — Nossa produtividade média no

‘campo, e ai estd a grande integracao

custo, a agua tem um prego bem menor
e a gente equilibra dessa forma. No mi-
lho, que ja passa de 200 hectares por ano,
temos obtido produgdes entre 3,5 mil e
4,5 mil quilos por hectare. Ja no trigo,
estamos com uma expectativa de ultra-
passar os 2 mil quilos por hectare. Fe-
lizmente, os pregos estdo bons e eu acho
que também vai ser um bom negocio.
Na soja, em anos normais a média de
produtividade tem sido de 2,4 mil qui-
los por hectare.

A pecuaria esta inserida nesse con-
texto. Fazemos suplementaciio a campo,
e ai estd a grande integracdo. Além das
coberturas verdes das lavouras de milho
e soja, quando ndo tém trigo, ndo falta o
nabo forrageiro ou a aveia preta, sem-
pre cuidando para deixar restos de cul-
tura e palha no solo. Manejamos even-
tualmente o gado nessas dreas € nas par-
tes de campo nativo, principalmente ado-
tando o sistema quando ha pouca oferta
forrageira. A gente utiliza, eventualmen-
te, 0 esquema de intercalacdo de pasto-
reio nas coberturas verdes e suplemen-
tacdo a campo.

Como temos na propriedade os equi-
pamentos para fazer recebimento, seca-
gem, armazenagem e pré-limpeza de ar-
roz, soja e milho, os utilizamos na con-
fecgdo de ragdo para suplementar o gado
a campo. Posso dizer que a pecudria esta
perfeitamente integrada nas atividades
agricolas da propriedade.

P — Com quanto tempo vocés tém
abatido os animais?

R — Trinta meses é o maximo. Fa-
zemos pecuaria de dois anos, de ciclo
curto. Temos cruzamentos de aberdeen
e brangus, animais com precocidade. Os
lotes mais velhos, que ndo conseguimos

|

R,
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terminar até os dois anos, chegam no
maximo a 30 meses.

P — Como as atividades partici-
pam, em grau de importincia, no fa-
turamento da propriedade?

R — O arroz representa em torno de
60% do faturamento da propriedade, a
soja em uns 25%, 5% para o milho, 2%
de trigo e o restante atribui-se a pecua-
ria.

testar tecnologias. Chegamos a conclu-
sdo de que desenvolver tecnologia é coi-
sa para pessoas treinadas, mestres e dou-
tores na area agrondmica e veterinaria.
Como ndo teriamos recursos suficientes
para montar uma equipe competente para
atender ao arroz, pecudria e pastagens,
fizemos convénios. SO para citar um
exemplo: nosso convénio com a Embra-
pa Pecuaria Sul ja tem dois anos e eles
estdo validando as tecnologias desenvol-

(-..) voltamos com o plantio de soja, milho e trigo

sob uma forma totalmente "'xiita" de plantio direto

P — Quando o sr. comecou a atu-
ar como agente difusor do PD e por-
qué?

R — Quando iniciei, a propriedade
ja era um referencial em plantio direto,
e so fiz continuar o trabalho de Eurico
Domeles. Em 1985, foi criado o Clube
do Plantio Direto em Arroz Irrigado, do
qual participei desde o inicio. Ha quatro

| anos, me convidaram para presidir a Fun-
dacdo Marona. Ela originou-se do espo-

lio de dois agropecuaristas, os Marona,
que deixaram todos os seus bens para
que fosse constituida uma instituigao
com o objetivo de desenvolver tecnolo-
gia em agropecudria na regido de Ale-
grete/RS. Imprimi um estilo de trabalho
um pouco diferente, pois o pessoal que
nos antecedeu teve a missdo de organi-
zar. A Fundagdo depende so de recursos
originados da propriedade. O lucro, por-
tanto, € reinvestido na atividade de de-
senvolvimento da agropecudria, e eu tive
| o privilégio de receber isso redondo e
funcionando dos que me antecederam.
Fizemos varios convénios com institutos
de pesquisa. Entre eles, trés centros da
Embrapa: Clima Temperado, CPPsul e
Arroz e Feijdo, sendo que este tltimo é
voltado especificamente para o desenvol-
vimento de variedades de arroz para a
fronteira-oeste do Rio Grande do Sul.
Temos também convénios com a Secre-
taria de Ciéncia e Tecnologia para implan-
tagdo de um pivo central para testar tec-
nologia de irrigagdo por aspercéo, além
de alguns convénios com o Irga, também
na area de tecnologia de arroz irrigado
nas lavouras da Fundagdo Marona.

P — Qual o papel da Fundac¢io
Marona?
! R — A missdo da Fundagdo hoje é

vidas por eles na regiao de Bagé/RS para
a fronteira-oeste, claro que ja adaptadas
e modernizadas em relacdo a época em
que foram testadas. Hoje proporciona-
mos espaco fisico ao Embrapa, Irga, Se-
cretaria de Ciéncia e Tecnologia e Uni-
versidade Federal de Santa Maria
(UFSM) para validar e desenvolver tec-
nologia e principalmente para que eles
“mostrem a cara’’ junto conosco em dias
de campo e congressos.

Uma coisa muito importante € que
uma das propriedades da Fundagio Ma-
rona, com 2,3 mil hectares, localizada no
Rincio do 28, interior de Alegrete/RS, faz
parte da area de protecdo ambiental Ibi-
rapuitd, uma unidade de conservagdo de
uso direto administrada pelo Ibama. Ins-
tituida em 1992, seu objetivo € desenvol-
ver tecnologias voltadas as pessoas que
vivem naquele lugar, preservando os re-
cursos naturais nao renovaveis. E um con-
ceito de unidade de conservagao bastante
interessante, pois num pais pobre como
0 nosso, nio podemos nos dar ao luxo
de tirar recursos de 4reas estratégicas,
como satide e educagio, e colocar num
santuario ecologico para que fique pre-
servado, indefinidamente, sem ter qual-
quer uso. Essa idéia da unidade de con-
servacdo de uso direto ‘.é bem mais adq-
quada: vocé pode continuar suas ativi-
dades econdmicas, desde que t_enha de-
terminados critérios conservacionistas.

P — Sabe-se que, pelas condici-
onalidades do mercado, grande
parte dos agricultores acaba nio fa-
zendo a rotacdo de culturas como
deveria. Isso compromete, de algu-
ma forma, os efeitos benéficos ao
meio ambiente e a sustentabilidade
da agricultura a longo prazo?

R — Efeitos benéficos da rotagdo

O SEGREDO DE QUEM FAZ .

de culturas ocorrem principalmente
para o bolso do agricultor, pois fazen-
do rotacd@o de cultura se gasta menos
agrotoxico, adubo e inseticida. O im-
pacto sobre o sobre o meio-ambiente
¢, entdo, menor. Na realidade, muitos
agricultores olham de forma imedia-
tista. E é o que acontece agora no
Mato Grosso, onde o pessoal vai di-
minuir um ter¢o da area do arroz para
plantar soja. O que ocorre € que al-
guns estdo abandonando a rotagdo de
culturas por causa do prego da soja.
O argumento econdmico € muito for-
te e isso acaba prejudicando o siste-
ma de PD e causando maior impacto
a0 meio ambiente, mas o0 impacto mai-
or sera sobre o bolso do produtor:
aquele que se “‘prostituir” vai acabar
sempre tendo menos produtividade,
com o decorrer do tempo. Quem faz
um sistema de rotag@o de culturas, e
permanece fiel a ele, tem muito mais
chance de que as producdes fiquem
mais estaveis ao longo dos anos.

P — O sr. poderia falar um pou-
co sobre o Congresso Internacional
de Plantio Direto, que sera realiza-
do no Brasil, em 2003?

R — A FEBRAPDP ficou com a
responsabilidade de organizar no Pais,
em 2003, o 2° Congresso Mundial de
Agricultura Conservacionista. Ja es-
colhemos a cidade de Foz do Iguagu/
PR para ser a sede o evento, por to-
das as caracteristicas que temos de
infra-estrutura, mas principalmepte
porque na regido do Lago de Ttaipu
temos o caso da associa¢do do plan-
tio direto a outra atividade. Queremos
mostrar a comunidade urbana que o
agricultor, quando pratica o PD, con-
serva o solo e seqliestra carbonq, esta
fazendo muito mais que produzir ali-
mento: ele esta trabalhando'de forma
muito mais sustentdvel, além de fa-
zer um servigo para a somledade: e llm_
par o rio. No caso da Itaipu B'"E}C‘O‘
nal, percebeu-se que 0 plantio direto
¢ uma forma barata de conservar e au-
mentar a longevidade da hidrelétrica,
e se esta apostando no negocio junto
com a Federagdo e com o Instituto
Agronomico do Parana, através de v4-
rias agdes na regido para que os agri-
cultores adotem o PD de forma siste-
matica em 100% da area. Entdo a Itai-

| pu serd nossa parceira na organizago

desse evento. W
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 ACONTECEU ESTA ACONTECENDO VAIACONTECER [

Reforma Agrdria.
A troco de qué?

Ha bem mais de meio século, as es-
tatisticas mundiais e brasileiras mos-
tram uma irreversivel tendéncia a urba-
nizagdo acelerada. O que isso vem de-
monstrar, com absoluta clareza? Que
quanto mais pobre o Pais, mais gente
no campo ele tem.

Nio ¢ por outra razdo que nos Esta-
dos Unidos a taxa de ocupagdo rural ndo
atinge sequer 3% da populagdo. No en-
tanto, esses poucos agricultores produ-
zem tanto que acabam provocando pro-
blemas de excedentes de safras. Na In-
glaterra, os produtores economicamente
ativos sdo, proporcionalmente, em nu-
mero ainda menor. Nio chegam a re-
presentar 2% dos habitantes. Mas ndo
€ preciso ir tdo longe em matéria de es-
tatistica: aqui no Brasil, no Estado mais
rico e populoso (segundo o censo 2000),
Sdo Paulo, mostrou que menos de 7%
de seus habitantes estdo efetivamente
trabalhando no setor agropastoril. En-
quanto isso, no pobre Maranhio, 40%
estdo espalhados pelo sertdo, passando
fome, por despreparo, inépcia, analfa-
betismo e desestimulo governamental.

Medo

Existe, claro, um enorme medo, por
parte das populagdes urbanas preesta-
belecidas, e principalmente de seus go-
vernantes, de terem que conviver com
essa migragdo que, evidentemente, ndo
¢ desejavel para quem ja vive na cida-
de.

Desejavel ou ndo, a modernizacio
do Brasil traz, trouxe e trara de manei-
ra inexordavel esse movimento de mo-
bilidade social. Ou seja: o sentimento
humano (e, conseqiientemente, seu
comportamento coletivo) &, foi e sera
sempre maior que qualquer lei antina-
tureza que se queira burocraticamente
implantar.

A verdade

A verdade dos numeros esta ai para
mostrar, de maneira inequivoca, que a
saida ja tarda. Assim, nido ha porque o
contribuinte pagar dia a dia, més a més,
ano a ano, por algo que esta definitiva-
mente carimbado ao fracasso, como ¢

essa Reforma Agraria, sem passado vi-
avel, sem presente administravel e sem
nenhum futuro a vista. Afinal, apesar
de todos os problemas, os centros ur-
banos oferecem maiores possibilidades
de trabalho que o campo.

Naio € por nada que, nos ultimos cin-
qlienta anos, a terra deixou de ser um
patriménio em si. Ha anos que o tal la-
tifindio improdutivo vem se esvazian-
do como forga de capitalizacdo. Em ter-
mos relativos, ele perdeu para qualquer
outra moeda de troca. Por outro lado,
no mundo inteiro depreciou-se o valor
do produto agricola, que sobrevive so-
mente através de profissionalizacio,
tecnologia e forte investimento em ter-
ra e mecanizacao.

Em razdo disso, a tal Reforma Agra-
ria foi inteiramente ultrapassada pelo
fatos e o assentamento de gente sem
condi¢des e sem vocagdo sO tem arran-
cado do bolso do contribuinte um di-
nheiro totalmente desperdigado para
algo pré-determinado a insolvéncia per-
manente. Afinal, ha mais de cingiienta
anos a difusdo da pequena propriedade
sem condig¢des de sobrevivéncia perdeu
totalmente sua atualidade pragmatica,
por ndo se sustentar em termos econd-
micos e, muito menos, sociologicos.

S6 nao vé isso quem ¢ cego ou quem
tem comprometimento ideologico com
o atraso. Assentamentos que sobrevi-
vem gragas a distribuig¢do gratuita de
cestas basicas, a equipamentos agrico-
las a fundo perdido e a géds de cozinha
gratis, constituem um paternalismo in-
justificavel porque nada produzem e
nunca vao produzir.

O outro lado
da medalha

Em contrapartida, ha mais de cin-
qiienta anos, a partir do Rio Grande do
Sul iniciou-se uma ocupagdo de terri-
torios agricolas inexplorados, através de
descendentes de colonos alemaes e ita-
lianos: eles inicialmente ocuparam, com
determinacdo de pioneiros, todo o oes-
te de Santa Catarina e hoje estdo espa-
lhados por todo o territorio brasileiro,
com alto sucesso.

Tudo isso aconteceu e ainda estd
acontecendo sem apoio governamental.
Vontade, determinacio e espirito em-

| rio de qualificagdo dos migrantes do

preendedor fizeram do desafio o gran-
de objetivo de acdo, e sdo exatamente
esses pioneiros e herois que escreveram
e estdo escrevendo a Historia da safra
de 100 milhdes de toneladas.

Seguramente, a turma dos assenta-
dos ndo contribuiu com uma tnica to-
nelada de grdo para o alcance desta
marca decisiva no nosso cenario de pro-
ducdo agricola.

Verifica-se, portanto, com toda a
nitidez, que a verdadeira Reforma Agra-
ria ja foi e esta sendo escrita de manei-
ra totalmente diversa. Do jeito capita-
lista de ser: com conhecimento de cau-
sa, vontade férrea de enfrentar desafios
e riscos e, principalmente, com muito
trabalho. E o resultado da livre iniciati-
va, que nada tem a ver com a burocra-
cia que se alimenta de propria burocra-
cia, em detrimento de quem trabalha e
produz.

Assim, € de espantar que nenhum
dos candidatos pense ou fale em sim-
plesmente acabar com o Ministério da
Reforma Agraria, um entulho inoperan-
te e desnecessario pois ndo tem nenhu-
ma razio de existir, a ndo ser o exerci-
cio de gigolismo para retirar as escas-
sas cifras do orcamento publico, dinhei-
ro que seria muito melhor aplicado em
inimeras outras rubricas (como, por |
exemplo, a criagdo de um programa se-

campo, para melhor adapti-los as ati-
vidades urbanas). Assim, o grande dra-
ma do desemprego no Brasil constitui-
se na baixa qualificacdo técnica da mao-
de-obra.

No campo se morre

mais cedo
(g e S g 7|

O censo 2000 também mostra, de
maneira cabal, que a longevidade nas
cidades é estatisticamente maior que no
interior, ao contrario do que se pensa.
Pensando bem, é natural que seja as-
sim. Afinal, no campo a medicina esté
ainda mais longe do alcance das pesso- |
as e os recursos hospitalares sio bem
mais rarefeitos.

Sobre Reforma Agréria, para o Bra- |
sil ndo continuar a jogar fora uma for-
tuna inultilmente, hd que se mudar o |
discurso e o posicionamento. Com ur- |

géncia. [l
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AQUI ESTA A SOLUCGCAO

“Solicito informacdes so-
bre mercado, técnicas de im-
plantacio, insumos e entida-
des que trabalham com plas-
ticultura, brotos comestiveis
e criagdo de avestruz.”

jblock@terra.com.br

R — Prezado leitor; aqui
vdo algumas dicas:
Avestruz: essa é uma ave
de facil adaptagdo em qual-
quer clima. O atual plantel
no Brasil é estimado em 50
mil aves. Seu manejo é mui-
to semelhante ao de bovi-
nos, sendo necessdria uma
drea menor para a criag¢do.
Em 2 mil metros quadrados
é possivel criar até 25 aves,
até que elas atinjam os dois
anos de idade. A ave se ali-
menta de racdo, ervas, mi-
lho, luzerna, aveia e qual-
quer tipo de capim, atingin-
do o peso de abate entre 12
| e 14 meses. As fémeas, que
‘ produzem 20 a 50 filhotes
por ano, tém uma vida pro-
l dutiva de 30 a 35 anos e seu
inicio de postura acontece
aos dois anos. Esses animais
vivem, em média, 65 a 70
| anos. A carne de avestruz é
uma das mais saudaveis e
nutritivas, recomendadas

RAVESTRUZ

Apesar de ser uma ave, sua
carne e vermelha e tdao sa-
borosa gquanto um bom filé
mignon, com baixos indices
de colesterol e gordura,
além de conter carboidratos.
O couro de avestruz é outro
produto que vem encontran-
do grande aceitagcdo no mer-
cado internacional, sendo
considerado o segundo mais
caro do mundo. Ja as plumas
sao muito utilizadas na in-
diistria automotiva e de com-
putagdo, devido as suas ca-
racteristicas eletrostaticas.
O Pais é o maior importa-
dor mundial desse subpro-
duto.

Plasticultura: no Brasil,
a técnica teve um grande im-

por médicos e nutricionistas. 1 pulso nas décadas de 70 e 80,

com a producdo de flores. A
partir da década de 80 é que
a produgéo de hortalicas em
estufas ganhou énfase, prin-
cipalmente nas regides Sul e
Sudeste, embora outras regi-
oes apresentem grande po-
tencial para o cultivo. O plds-
tico tem sido usado na agri-
cultura, na forma de estufas,
para as seguintes culturas:
tomate, pepino, pimentdo,
meldo, vagem e alface. A es-
tufa permite o cultivo na en-
tressafra quando as condi-
¢oes climdticas ndo sdo fa-
voraveis. Para o produtor se
orientar, é necessdrio ana-
lisar fatores que irdo deter-
minar a viabilidade do cul-
tivo, tais como escolha do
mercado, comportamento

TECNICAS e dicas de produgdo e cultivo de mferesse do leitor

de pregos, custo de produ-
¢do e tecnologia a ser utili-
zada.

Brotos comestiveis: Tra-
ta-se de uma atividade nova
no Brasil, embora os chine-
ses ja produzissem e consu-
missem algumas espécies hd
cinco mil anos. Mais de 30
espécies de plantas, especi-
almente olericolas (bréco-
lis, rabanete, repolho, cebo-
la, mostarda) e de legumi-
nosas (feijao-moyashi, alfa-
fa, trevo, lentilha) séo utili-
zadas para esse fim. Os bro-
tos sdo produzidos em pou-
co tempo (3 a 7 dias) e em
qualquer época do ano, sem
necessidade de solo, fertili-
zantes, agrotoxicos e luz
solar direta. Sdo necessari-
os apenas semente, recipi-
ente que permita drenagem
da agua e outros recipien-
tes e produtos faceis de en-
contrar no mercado. O ren-
dimento (proporg¢do semien-
te/broto) é alto: com um qui-
lo de sementes podem ser
produzidos entre 5 e 12 qui-
los de brotos, dependendo
da espécie e do tempo de
brotagdo. As plantinhas sdo
ricas em enzimas, minerais,
vitaminas e proteinas, além
de ter baixas calorias.

 Tudo sobre REPRODUCAO DE EQUINOS

“Preciso de fita de video
VHS mostrando, passo a
passo, a reproducio de eqiii-
nos: fisiologia do cio nas
¢guas, detecgio e observacdo
de cios, técnicas de rufiagdo,
coleta de sémen e cobertura.
Onde posso encontrar?”’

| jairomarcianoe@bol.com.br

i R — Caro leitor: o Cen-
tro de Producées Técnicas
(CPT) comercializa o vide-

ocurso “Reproducdo de ca-
com duracdo de 56

valos”,
minutos, ao preco de R$ 835.
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Videocurso, filme e manu-
al tém a finalidade de apre-
sentar informacdes técni-
cas ao criador de cavalos
para que ele possa optar
pela melhor forma de au-
mentar o mdn:e de prenhe7

de seu rebanho, obtendo
mais e melhores animais. A
coordenagdo técnica do
trabalho é do professor Or-
lando Vendramini, veteri-

nario e doutor em reprodu-
gao equma

Telefone da
ABIA

“Preciso do telefone
da Associacdo Brasilei-
ra das Industrias da Ali-
mentagdo.”

José Martins Tendrio

Rio de Janeiro/R]

R — Prezado leitoy:
o telefone da ABI4 ¢
(11) 3030-1353. Maig
informagoes no site
www.abia.org. by




“Estou pesquisando sobre
agricultura orgénica e preciso
de ajuda para obter informa-
¢des sobre esse tema no Bra-
sil. Poderiam me dar pistas de
como achar essa informacio,
sobretudo na internet?”

Shannon Lee-Rutherford
Oakland/EUA

L5

R — Prezado leitor: vocé
pode conseguir informagoes
completas sobre o tema jun-
to a Associagdo de Agricul-
tura Orgdnica, com sede em
Sdo Paulo, pelo telefone (11)
3875-2625, ou através do
site www.aao.org.br. Outra
boa fonte para pesquisa é o

0 poder da AGRICULTURA ORGANICA no Brasil
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Instituto Biodinamico (IBD),
responsavel pela certificagéo
dos produtos orgdnicos, pelo
telefone (14) 6822-5066, ou
no site www.ibd.com.br.  Es-
tima-se que a produgdo de
orgdnicos no Brasil ocupe
uma area superior a 130
mil hectares, envolvendo

cinco mil unidades de pro-
dugdo certificadas e em
processo de conversdo, mo-
vimentando cerca de US$
200 milhdes. De acordo
com o IBD, o cultivo brasi-
leiro vem crescendo cerca
de 50% nos ultimos dois
anos.

Como iniciar a PRODUCAO DE FRANGOS

“Gostaria de re- [
ceber material so-
bre inicia¢do na cri-
acgdo de frangos.”

Valeri Emidio Ferreira
Maceio/AL

R — Valeri: a
avicultura é uma
atividade que hoje
exige muita profissi-
onalizacdo. Para
produzir frangos in-
dustrializados, é ne-
cessario, antes de
tudo, buscar parce- 18

ria com empresa produtora

de frango para que possa ser
viabilizada a integracdo in-
dustria/produtor. Se feita a in-
tegracdo, a empresa passard

a lhe vender todos os insumos
necessarios para desenvolver
a criagdo, desde ragao e pin-
fos até assisténcia técnica,
além de garantir a compra de

sua produgdo. Em
uma criagdo de me-
nor porte, recomen-
da-se fazer a cria-
cdo de frangos-cai-
piras que podem ser
comercializados di-
retamente. Nesse
caso, as técnicas da
pequena criagdo po-
dem ser recomenda-
das por técnicos que
atuam em seu Esta-
do, junto a universi-
dades. Recomenda-
S mos ainda que vocé
busque informagoes mais
completas em publicagoes
da Embrapa ou junto a as-
sociagdes de criadores de
aves em seu Estado.

A G

Matéria sobre
PLASTICULTURA

“Gostaria de obter infor-
macdes sobre a técnica da
plasticultura™.

Eduardo Heineck
Porto Alegre/RS

R — Eduardo: estamos
lhe enviando pelo correio
copia de matéria publicada
em A Granja na edicdo de
Jjunho de 2001.
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A SOJA esta com tudo

Muito oportuna a matéria da reporter
Luciana Radicione sobre soja, na tultima
edicdo da revista A Granja. Realmente,
a soja € a bola da vez no campo. Assim
como eu, outros produtores do Estado,
isso sem falar de outras regides produto-
ras, optaram pela oleaginosa e nido se
arrependem. A vantagem econOmica ¢
um fator determinante e acaba falando
mais alto. Certamente, tudo indica que
teremos bons resultados com a soja nes-
ta safra de 2002/2003.

Luiz Carlos dos Santos Alves
Rondondpolis/MT

REPORTAGEM DE CAPA

§0

para a safra 2002/2003

Sugestdo de PAUTAS E
CUMPRIMENTOS

Cumprimentando-os, informo-lhes que
sou assinante de A Granja e gostaria de
sugerir a publicagdo de uma reportagem
sobre a mosca-do-chifre — que vem se ex-
pandindo sobre o rebanho das fazendas do
Estado de Tocantins. Sou fazendeiro no sul
do referido Estado e o meu rebanho vem
sofrendo com essa praga. Desejo receber
plantas de tanques para desinfeccdo dos
animais, com a quantidade de solugio de
veneno mais dgua para o respectivo banho.
Por outro lado, também desejo receber ori-
entacdo sobre como cuidar de ovelhas e
plantas de apriscos.

Manoel Felipe de Souza Ledio Neto
¥ e * Brasilia/DF

Acesse www.agranja.com ou mail@agranja.com |
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Material informativo

para aprimorar
CONHECIMENTO

Sou Eduardo May, estudante da Es-
cola Agrotécnica Federal de S@o Vicen-
te do Sul, onde neste ano estarei me
formando técnico agricola com habili-
tagdo em agricultura. Como a profis-
sdo ¢ bastante abrangente e exige sa-
ber cada vez mais atualizagdo e apri-
moramento, solicito qualquer ¢ todo
material que possa trazer-me conheci-
mento. Qualquer material (livros, fol-
ders, disquetes, CD-ROM, etc), tudo o
que receberei serd de extrema impor-
tancia e certamente ndo deixarei de ler.
Agradeco desde j4, a qualquer materi-
al que, certamente, com a vossa cola-
boragéo, receberei. Meu endere¢o € 0
seguinte: 14 de julho n® 1418, CEP
96450-000, Caixa Postal n® 05, Dom
Pedrito/RS

Eduardo Alfredo May
Eam.may(@bol.com.br

Um SERVICO E TANTO
para o leitor

O artigo redigido pelo especialista em
mecanizac¢do Luiz Vicente Gentil presta um
servico e tanto para nos leitores e produto-
res rurais. As informagdes siio colocadas
de forma simples e objetiva, destacando
exemplos bem praticos do dia-a-dia no cam-
po. Isso sem falar que langa um alerta para
importéncia econdmica de ter a frota em
plena forma.

Rodrigo Peixoto de Moraes

Ribeirdo Preto/SP
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| EDUARDO ALMEIDA

E-MAIL

de um publicitario pavlista

“T udo bem com vocé? Ra-
paz, essa historia de criar
gado € cara demais da con-
ta! Veja so: meia dizia de novilhas to-
mam tempo e dinheiro que é uma beleza.
Por outro lado, as bichinhas que chega-
ram horrorosas, magras, feias e carrapata-
das estdo redondas, bonitas, pélo brilhan-
te —menos uma, que ainda esta meio atra-
sada... Por coincidéncia (s6 coincidéncia,
claro), essa € a mais holandesa de todas.
Mas o que comegou com seis bezerras ja
virou racdo, picador/desintegrador, insta-
lagdo elétrica nova, cerca elétrica, pique-
tes de tifton...

As bichinhas estdo livres de carrapa-
tos. Ok, nessa época do ano nio é tio difi-
cil. Mas elas chegaram ao Macaubas bem
carregadas e ja com instrugdes do pessoal:
“— E bom o senhor dar um ivoméqui ne-
las, prumode dar um fim nos carrapato”.
Ja tinha o Ivomec. Era para os cachorros.
Ficou guardado. Fui atras da dra. Maria,
veterinaria homeopata, achei o consultd-
rio dela, comprei uns saquinhos com ag(-
car-cristal impregnado dos principios ho-
meopaticos para vérias coisas, Deles to-
dos, 0 mais importante para mim era o fa-
tor de controle dos carrapatos. Que tam-
bém controla — palavra da doutora — mos-
ca-do-chifre, berne, mosca-de-estabulo e
vermes. Nesses casos, a agfio nio se da so-
bre os bichos (no berne, sim), mas sobre
0s OVOs que os bichos pdem. A respeito
deles, nada posso dizer. Mas para os car-
rapatos, foi tiro-e-queda. Trés dias depois
de comegarem a comer a ragio com o me-
dicamento, as fémeas dos carrapatos esta-
vam secas, ou secando nos corpos das no-
vilhas. Hoje, a gente ndo vé nenhuma. No
verdo vai ter, mas ai o controle auxiliar,
via pulverizacdo, vai ser muito mais facil
e em menor quantidade. O preco é barba-
ro: RS 5,30 por um saquinho com 400 gra-
mas, suficiente para 250 quilos, ou um saco
de sal mineral.

Vocé nem imagina (ou melhor, claro
que imagina), mas suas palavras sobre a
importéncia do veterinario na criagdo fo-
ram exatas. Ja na primeira visita do dr.

Claudio, economizei o bastante para pa-
gar as proximas seis ou sete visitas. Me
mandou parar com a ra¢io pronta (eu sei,
eu sei, apesar de tudo que li, estava com-
prando a dita-cuja) e fazer a ragdo 1a mes-
mo, tendo como base o roldo que dava
como volumoso. Agora, misturo roldo,
farelos de soja e de algoddo, sal mineral e
sal comum, mais a homeopatia. Essa é uma
coisa Gbvia de ser feita, claro, mas eu ndo
fazia. .

Estou plantando tifton. E... em plena
seca, em pleno inverno. Plantar 3 mil mu-
das foi facil. Ruim mesmo é molhar uma
a uma com um regador. Trabalho insano.
Botei uns tambores de 200 litros no meio
do pasto, espalhados. Comprei 200 me-
tros de mangueira para enché-los de dgua.
Al, foi s6 mergulhar o regador, encher e
sair molhando. Fiz isso no fim de sema-
na, para dar ajuda e apoio moral. Male-
detta hora. Minha coluna vertebral ficou
por 14, em algum lugar (o que me déi aqui
¢ o buraco dela). Tudo isso com a ajuda
de uma linda égua anglo-arabe, que vai
carregar meus 90 quilos no enduro de se-
tembro, para o qual estou em treinamen-
to. Talvez vocé ja tenha lido e/ou ouvido
uma relagdo de besteiras maior que esta,
contudo, mais doloridas, sei nio...

Falando sério, comprei a idéia do tif-
ton nessa época. A braquidria ta sumida...
A geada do dia 9 foi feia. Nos pomares e
pastos dos vizinhos, parece que foi pas-
sada uma dose cavalar de Roundup. En-
tdo, como o tifton prospera bem nessa
condig¢do, desde que tenha dgua, estamos
fazendo a coisa certa. Do ponto de vista
do vendedor de mudas, com toda a certe-
za. Mas teve gente conhecida que fez isso
e deu certo. Dando certo para mim, esta-
rei com um belo pasto pronto em outubro
mesmo. E mais uma quadra de tifton 85,
porte alto, exi-
gente, bom para
corte e feno. De-
pois te conto se
quebrei a cara ou
se dei risada com
as caras dos

meus vizinhos descrentes. Por enquanto,
estd 1 x 0 para mim, por conta da homeo-
patia.

Estou com previsdo de comegar a ti-
rar o leite das bichinhas I4 para o meio de
2003. A ver...”

)

Esse e-mail do meu amigo publicita-
rio ndo termina aqui. E quilométrico e ndo
cabe nas 85 linhas de uma cronica, mas
d4 uma idéia do entusiasmo do novo pro-
dutor de leite. Ja vi esse filme. O mance-
bo comega com seis vaquinhas e compra
uns pedagos de terra dos vizinhos, que
terra de rumo ndo tem prego. Quando as-
susta, estd com 300 fémeas.

O negdcio leiteiro € ruim, mas a vaca
¢ um bicho abengoado. Em quatro ou cin-
co geragdes de vacas mesticas, a gente
conta no curral com mae e filha parindo e
produzindo. Logo em seguida, sdo as
avos, as filhas e as netas parindo e dando
leite. E tem todo aquele bizu das noites
de lua, da quietagdo trangiiila do entarde-
cer, dos passarinhos recolhendo aos ni-
nhos, do estacionamento sem flanelinhas,
do pomar e da horta, das dguas fugindo
em espertos regatinhos. Convenhamos
que, se os pregos do leite fossem com-
pensadores, ndo haveria mais publicitari-
o0s nem bancarios, economidarios, jorna-
listas ou fisioterapeutas nas cidades.

Vou mais longe: ndo haveria cida-
de grande, gente morando em gaiolas
superpostas, criangas pensando que as
frutas nascem nas prateleiras dos su-
permercados e essas coisas todas que
contrariam a natureza e o bom senso.
Palmas, portanto, para o publicitario
paulista. Que tenha sucesso em Macau-
bas. E nos faga o favor, no enduro, de
ndo assonsar a égua anglo-arabe com
seus indecorosos 90 quilos. W

Convenhamos que, se os precos do leite fossem
compensadores, ndo haveria mais publicitarios

nem bancdrios, economidrios...
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Folha de Londrina

i Granmja.

antigos fabus

o0 ~

Feijao rompe

Produtores investem em profissionalizacdo e

incorporagdo de tecnologias de ponta,

deixando para tras a imagem de cultivo de

Haroldo Uemura, da
Fazenda Andorinha,
situada em Maud da
Serra/PR

subsisténcia e marginalizado

Silvio Oricolli




» ganha

a ha algum tempo, o feijio per-

deu o ar de cultura de subsistén-

cia de micro e pequenas proprieda-
des. Comegou a ser cultivado em areas
expressivas de vérias partes do Brasil —
inclusive integrando o sistema de rotacdo
de culturas, avangou em genética e tec-
nologia e, atualmente, tem status de ati-
vidade comercial bastante rentével, devi-
do as plantas mais resistentes a pragas,
| doengas e fatores climaticos, com produ-
tividade e qualidade maiores,

O grande ganho genético da pesqui-
sa de feijdo na Gltima década foi a obten-
¢do de linhagens de porte ereto, resisten-

tes a0 acamamento, a estiagem e as al-
tas temperaturas, diz a pesquisadora
4 . Vania Moda-
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Ano
Safra E.st-oque
inicial
1990 76,8
1991  116,2
1992 3728
1993 5374
1994 199,6
1995 4001
1996 4474
1997  350,0
1998 2182
1999 1131
2000 146,8
2001 420,5

* kg hab*' ano''/ Fonte: www.conab.gov.br

Cirino, do Instituto Agronémico do Pa-
rana (lapar), de Londrina. Segundo ela,
depois das doengas o fator que limita a
cultura é justamente a seca, mesmo por-
que 60% do feijdo é cultivado em areas
sujeitas a falta de chuvas.

A obtencao de plantas com melhor ar-
quitetura tem também a finalidade de re-
duzir perdas no cultivo das dguas. No
caso, onde os danos decorrentes do ex-
cesso de chuvas na colheita chegam a
comprometer seriamente a qualidade do
produto (pelo contato do grdo com a umi-
dade do solo), além de atenuar os prejui-
zos provocados por fungos de solo, prin-
cipalmente o mofo-branco, uma vez que
plantas prostradas criam um ambiente fa-
voravel ao desenvolvimento da doenga.
Além disso, busca-se atender & demanda
dos grandes produtores com a possibili-
dade da colheita mecéanica direta, com
perdas reduzidas. Nesse sentido, Vania
garante que o programa de melhoramen-
to genético do lapar tem obtido muito su-
cesso. Ela cita como exemplo, as cultiva-
res lapar 81 e IPR Juriti, esta tltima com
registro recente no Ministério da Agri-
cultura para cultivo nos Esta-
dos do Parana e Sdo Pau-
lo. A Juriti foi avalia-
da em 25 locais do Pa-
rana, totalizando 13
ensaios durante a sa-
fra das aguas e outros
‘ 12 no periodo da
seca, obtendo rendi-
mento médio entre
10% e 20% superior
em comparacdo as
cultivares Ruda, Pé-

rola e Carioca. Em Sio Paulo, os resulta-
dos foram semelhantes em relagio a IAC
Carioca Eté, Carioca e Pérola, informa a
pesquisadora. O potencial produtivo da
Juriti € de 3,97 toneladas por hectare.

A Tapar 81 tem produtividade média
de 3,5 toneladas por hectare. No merca-
do, o produto alcanga bom preco por ter
grios claros. Comercialmente, a varieda-
de foi lancada em 1997 e tem se expandi-
do nas regides recomendadas — Parand,
Santa Catarina, Sdo Paulo, Minas Gerais
e Goias. Vania explica que as variedades
modernas, apesar de suas particularida-
des, ndo foram desenvolvidas somente
para as lavouras mecanizadas, pois o0 po-
tencial produtivo de 58,3 sacas por hec-
tare, além de outras caracteristicas, torna
a cultivar recomendavel para qualquer
propriedade, desde que sejam observados
os critérios técnicos.

Diante de seus resultados, apesar de
inicialmente recomendada para os Esta-
dos do Parana e Sio Paulo, a Uirapuru
esta sendo plantada em regides do Cerra-
do brasileiro. Ja a cultivar IPR Gratna,
recentemente registrada para cultivo no
Parand, tem produtividade estimada em
3,77 toneladas por hectare.

Alternativa de renda — O agricul-
tor e agronomo Haroldo Uemura intro-
duziu o cultivo do feijao, ha quatro anos,
em parte dos 450 hectares da Fazenda
Andorinha, em Maua da Serra, ao norte
do Parana. Considerado um dos produto-
res que mais utiliza tecnologia na regiao,
atingindo nimeros expressivos (3,34 to-
neladas de soja por hectare, 8,43 tonela-
das de milho e 2,97 toneladas de trigo),
ele vem usando a leguminosa como al-

OFERTA E DEMANDA DE FEIJAO NO BRASIL, 1990/2001 (em 1.000 t)

Oferta

Produgio Import. Suprim.  Consumo
total aparente

2.339,8 70,3 2.486,9 2.104,0
2.806,2 88,6 3.011,0 2.333,8
2902,5 57,7 3.333,0 2.489,2
2.379.1 54,9 29714 2.568,2
3.244,1 156,4 3.600,1 2.867.7
3.157,8 189,5 3.747 .4 2.939,2
2.992,5 160,1 3.600,0 2.939,5
2.914,8 157.,4 3.422,2 2.867,8
2.206,3 189,7 2.614,2 2.249,0
2.895,7 90,0 3.098,8 2.625,5
3.098,0 77,7 3.322\5 2.575,5
2.587,1 128,9 3.136,5 2.501,5

Demanda

Consumo Export. Estoque  Consumo

total final per capita®
2.370,7 0,0 116,2 14,5
2.638,2 0,0 372,8 15,9
2.795,6 0,0 537,4 16,7
2.771,8 0.0 199,6 16,9
3.200,0 0.0 400,1 18,7
3.300,0 0,0 447 4 18,9
3.250,0 0,0 350,0 18,6
3.200,0 4.0 218,2 18,0
2.500,0 1) 113,1 13,9
2.950,0 2,0 146,8 16,0
2.900,0 2,0 420,5 1515
2.800,0 2,0 334,5 14.9
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ternativa de renda, devido ao ciclo ser
mais curto que o das outras lavouras, além
de servir para a rotagdo de cultura.

A produtividade média, neste ano, foi
de 2,16 toneladas (36 sacas) por hectare,
considerada acima do satisfatério devido
a estiagem severa que atingiu a regido.
Uemura cultivou 157 hectares de feijéo
carioquinha e 24 hectares com o feijdo
preto. Em média, obteve R$ 52,50 pela
saca do produto, o que, segundo ele, re-
presentou rentabilidade de 40%, o que
significou R$ 756,00 por hectare.

Utilizando o sistema de plantio direto
e um programa de corregdo do solo, Ue-
mura diz que com o feijdo é possivel ob-
ter cinco safras a cada dois anos, ao pro-
gramar o escalonamento das culturas de
milho, feijao, trigo, soja, trigo ou aveia.
Por exemplo, na area do feijdo — ele cul-
tivou o carioquinha Iapar 81 e o preto IPR
88 (Uirapuru), plantado onde tinha tira-
do o milho — foi semeado o trigo. O agro-
nomo explica que a rentabilidade da pro-
pnedade comega a ser determinada a par-
tir do momento da escolha do insumo. A
semente ¢ fator importante porque, além
do potencial produtivo, deve oferecer
oufras vantagens. A Iapar 81, desenvol-
vida pelo Instituto Agronémico do Para-
na (lapar), é propria para a colheita me-
canizada, pois tem porte ereto e 76 centi-
metros de altura. Segundo ele, como o ma-
terial suporta melhor a falta de chuva, o
desempenho da lavoura néo foi tao pre-
judicado pela seca, apesar de que seu po-
tencial produtivo ¢ de 3,22 toneladas por
hectare.

Mecaniza¢iio — Neste ano, Haroldo
Uemura completou a quarta colheita com
uso de maquinarios com o “kit feijdo”,
Ou seja, acessorios proprios para a legu-
minosa. Isso representa vantagens na ope-
ragdo, especialmente no que diz respeito
a0 ganho de tempo. No ano passado, ele
nvestiu mais de R$ 300 mil na campra
de uma colheitadeira, e acha que valeu a
pena. “A maquina, que normalmente é
usada para as colheitas de soja e milho,
com acessorios torna-se eficiente para o
feijao”, assegura Uemura. “Além disso,
arapidez da colheita afasta o risco de pre-
Juizos, em caso de chuva, e garante a qua-

lidade do grao, ja que nado ha dano meca-
NICO, por causa do sistema axial”.
O pesquisador do Tapar Marco Anto-
nio Lollato, também agrénomo, diz que
amecanizacdo da cultura do feijao ja vem

sendo trabalhada h4 cerca de 20 anos,

comegando pelo desenvolvimento de va-
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Mecanizacdo do cultive do feijdo jd vem sendo desenvolvida hd cerca de 20 anos

riedades proprias para o sistema. No en-
tanto, as primeiras cultivares foram intro-
duzidas ha cerca de 12 anos. A pioneira
foi o feijao preto da variedade Rio Ne-
gro, quando se usava maquinas conven-
cionais adaptadas. E, mais recentemente,
foram disponibilizados outros materiais,
como o lapar 44 e Uirapuru (preto) e la-
par 81 (cor), apropriados aos maquindri-
os modernos, com baixo indice de per-
das. Ele lembra que uma maquina con-
vencional colhe, por dia, entre 500 e 550
sacas de 60 quilos de feijao, enquanto a
produtividade diaria de uma axial varia
entre 1,1 mil e 1,2 mil sacas. A preocupa-
¢do com a mecanizacdo da atividade (o
que parecia um paradoxo, pois quem plan-
ta feijio é o pequeno agricultor, em sua
maioria) decorre da colheita manual ter
impacto de cerca de 19% no custo de pro-
dugdo, enquanto o uso de colheitadeira

Divilgagao

Vinia, do lapar: as doengas e a seca sdo os
principais limitantes da cultura

reduz este indice entre 3,5% e 4%.

Lollato destaca ainda que, apesar de
incipiente em alguns Estados (no Parana,
o indice deve estar em torno de 7%), sen-
do mais difundida em area do Cerrado e
em lavouras irrigadas como em Minas,
Goias, norte de Sdo Paulo e oeste/sudo-
este da Bahia, a mecanizac@o foi introdu-
zida até como alternativa de sobrevivén-
cia da atividade no Pais, frente ao avango
na cultura na Argentina. “O Brasil preci-
sa ganhar competitividade frente a eles,
caso contrario torna-se inviavel plantar
feijdo por aqui.”

Irrigacdo — Nos ultimos dias de
agosto, o agricultor Cassiano Ricardo
Mendes terminou de colher os 1,25 mil
hectares de feijdo irrigado na Fazenda Flor
da Esperanga, em S@o Desidério/BA. A
produtividade média foi de 2,28 tonela-
das (38 sacas) por hectare, ante uma pro-
dutividade média de 2,7 toneladas/ha (45
sacas). O forte calor foi o motivo da que-
bra. Ele vendeu a saca a R$ 65,00, na
média, o que lhe garantiu uma pequena
margem de ganho, ja que o alegado custo
de produgdo € de USS 700 por hectare.

Mendes, que também ¢ agrénomo,
considera a cultura muito interessante,
principalmente por causa da liquidez. No
entanto, diz que o mercado é muito ins-
tavel, o que ndo da seguranga ao agri-
cultor, como ocorre com a soja € 0 mi-
lho, que tém pregos minimos de garan-
tia bem proximos da realidade. O agri-
cultor destaca que o custo de produc@o
nas lavouras irrigadas € muito alto. “Para
cobrir o custo de produg¢io de uma saca,
precisamos hoje de um prego de, pelo
menos, US$ 187, calcula. Na sua opi-
nido, 0 preco minimo da saca deveria ser
de RS 50,00, o que estimularia o produ-




tor a continuar investindo na cultura.

Segundo ele, caso o governo ndo tome
uma medida de estimulo para a ativida-
de, a tendéncia € de reducio de tecnolo-
gia no cultivo do feijdo. Um exemplo dis-
so € o que ocorre na regifo oeste da Bahia,
onde a leguminosa era cultivada, ha qua-
tro anos, em 35 mil hectares. A area atual
¢ de apenas cinco mil hectares, compara
Mendes.

Lucro certo— Pequeno agricultor do
Assentamento Santa Madalena, no mu-
nicipio de Wenceslau Braz, no norte ve-
lho do Parana, Sebastiio Augusto do
Nazaré tem na cultura do feijdo o reforgo
da renda do Sitio Sdo Sebastido, com pou-
co mais de 17 hectares de area de lavou-
ra. Como ele mesmo explica, nos anos
bons e quando o milho e o tomate nio
vio bem, os ganhos com a venda do fei-
jao ajudam a sustentar as despesas da pro-
priedade e equilibrar o orgamento. E o
feijdo, que na ultima safra foi cultivado
em 12 ha da propriedade, faz a diferenca
tanto na alimentacdo da familia quanto
para dar uma “folga” nas finangas.

No entanto, o agricultor avisa que é
preciso usar tecnologias como a rotagio
de culturas, a fim de garantir a qualidade
do produto, controlar pragas e, em con-
seqiiéncia, reduzir custos de producio.
Na safra das aguas, cujo plantio estd se
iniciando em algumas regides do Parana,
ele programou o cultivo de 4,8 hectares
de feijdo, area quase trés vezes menor que
a do ultimo plantio, mesmo com perspec-
tiva de mercado firme e, por isso, de pre-
¢os remuneradores. “Depois que colher

Francisco Lins

Projeto Graos da Emater/PR busca profissionalizar cada vez mais o produtor de feijdo

essa area, entro com o feijao da seca.” Para
Nazaré o feijdo sempre d4 lucro. Manten-
do uma produtividade média de 39,6 sc/
ha, ele diz que o custo de produgéo se
situa em 12,5 sacas por igual area.
Integracio — Assim como Sebasti-
a0 do Nazaré, outros 1,1 mil produtores
paranaenses, principalmente na regiiio
Centro—Sul, séo integrados pelo projeto
Graos da Emater/PR, que busca estimu-
lar o cultivo de feijdo mediante técnicas
atualizadas, melhorando a eficiéncia da
cultura em termos de produtividade, qua-
lidade e redugdo de custos, além de au-
mentar a renda do pequeno agricultor.
“Enfim, buscamos a profissionalizagio
deste produtor rural”, diz o agronomo
Marco Antonio Borges, do escritério de

Ponta Grossa/PR e coordenador do pro-
jeto da institui¢go.

Borges afirma que, em parceria com
a Syngenta, a Emater/PR, mudou alguns
conceitos, principalmente no que diz res-
peito a difusdo de tecnologia. A partir de
1999, foram introduzidos cursos intensi-
vos, dias de campo e excursdes a areas
de experimentos ou a lavouras modelos.
“Sao novas ferramentas que possibilitam
transmitir com mais eficiéncia os conhe-
cimentos sobre a cultura, aliando as par-
tes teorica e pratica, pois nosso objetivo
¢ transformar o pequeno agricultor em um
‘craque’ em feijdo, continuando a plan-
tar essa cultura sempre, independente da
motivacdo do mercado.” O sistema, que
colocou os extensionistas mais proximos

y =y =

CONJUNTO PARA LIMPEZA, POLIMENTO E EMPACOTAMENTO DE FEIJAO

/_\ Comércio e Ind. de Maq. Impls.

CIMISA

Agricolas Pozzer Ltda.

u Avenida 7 de Setembro, n°® 1645 - Cx.Postal 046

FONE/FAX: (54) 344-1092 - (54) 344-1929
CEP 99.950.000 - TAPEJARA - RS - BRASIL
e-mail - cimisa@bol.com.br

A GRANJA - 15




A <

Este produto é perigoso & salide 7,
i = - 3 LAVAGEM Yal
humana, animal e ao meio ambiente 0 T AMBIENTE ¥
Leia atentamente e siga rigorosamente i
as instrugoes contidas no rétulo,
na bula e na receita. Utilize sempre
0s equipamentos de protecao individual
Nunca permita a utilizagao

do produto por meneres de idade. ] 0w ] 4
Consulte sempre - O melhor controle de gramineas - Total seletividade ao feijéo. -
é um engenheiro agronomo. em diversos estagios. ; - Agdo sistémica.
@1 Venda sob receituario agrondmico. Altamente eficaz contra - Absorcdo rapida, mantendo sua
"g ' brachiarias e gramineas de dificil  eficdcia mesmo com a ocorréncia
i controle. : ' de chuvas fortes 1 hora apés
é | - Flexibilidade de aplicaggo: a aplicagdo.
‘ tanto no plantio direto - Aumento da lucratividade, gracas
g quanto no convencional. a excelente relagéio custo-beneficio.

+ Verdict” R nlo est4 reglstrado no Estado do Parana,
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AREA, PRODUCAO E RENDIMENTO DE FEIJAO PHASEOLUS VULGARIS NO BRASIL,

POR SAFRA, ESTADO E REGIAO — SAFRA 2000/2001

(BRASIL)
12 Safra 22 Safra 32 Safra

Area Prod.  Rend. Area Prod. Rend. Area Prod.
1.000 1.000 1.000

1.000 ha t kg/ha 1.000 ha t kg/ha 1.000 ha t

NO 2:1 0,8 381 115,3 75,6 655 0 0

NE 433,9 122,2 282 528,3 2521 477 0 0
SE 310,6 281,6 906,6 259,5 259,3 999 100,1 193,9
SUL 544 1 572,8 1.053 1541 179,1 1.162 23,7 15,1
CcO 54,5 88,4 1.621 91,5 108,0 1.181 44 5 109,3
TT 1.345,2 1.065,8 792 1.148,7 8741 761 168,3 318,3

Fonte: Levantamento Sistemético da Produgdo Agricola, IBGE, v. 13, n® 12, 2001

do produtor, despertou tanto a atencdo dos
agricultores que hoje o projeto conta com
55 grupos de 20 pessoas cada, ante os 40
grupos que deram inicio ao projeto, ha
trés anos.

Ganhos — O resultado tem sido mais
que satisfatério. A comegar, segundo
Marco Antonio Borges, pelo fato de pelo
menos 60% dos envolvidos ja terem ado-
tado o plantio direto.

A grande conquista, na avaliagio do
coordenador do projeto, é medida pelo
ganho de produtividade. Na média, a pro-
ducdo por hectare dos envolvidos no pro-
grama da Emater/PR ¢é de 2,18 toneladas,
que correspondem a aproximadamente
36,34 sacas de 60 quilos, superando em
125,6% o rendimento médio das lavou-
ras nos 32 municipios da regido, que ¢ de
966 quilos por hectare (16 sacas). Na re-
lagdo com o Estado, onde sdo colhidos
867 quilos por hectare (14,45 sacas), o
ganho € equivalente a 151.4%, subindo
para 249% se comparado ao do Pais, cuja
produtividade média é de 624 quilos por
hectare (10,4 sacas). O potencial produ-
tivo, porém, € de 3,6 toneladas (60 sacas)
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por hectare, o que tem sido comprovado
nas unidades demonstrativas. “O que se
busca com esta amplitude € passar ao agri-
cultor a possibilidade que ele tem de pro-
duzir em maior volume, desde que den-
tro de técnicas recomendadas, o que lhe
resultard em beneficio, porque, além de
elevar sua rentabilidade e assim melho-
rar o seu padrdo de vida, beneficia toda a
cadeia, até o consumidor que tera alimen-
tos de melhor qualidade e mais em con-
ta”, analisa.

Como o projeto procura preparar 0
agricultor para tomar decisdes corretas
quanto ao uso de tecnologia, respeitan-
do as possibilidades financeiras de cada
um, Borges acredita na possibilidade de
estabelecer média produtiva entre 2,4 e
2.9 toneladas por hectare. O importante,
na avaliagdo do coordenador, ¢ monito-
rar os avangos obtidos com a aplicagdo
da tecnologia proporcionada pelo pro-
grama da Emater/PR. Em 1999, quando
se iniciaram os trabalhos, a produtivida-
de média era de 1,08 tonelada nos gru-
pos, e atingiu 1,7 tonelada no ano pas-
sado. “O salto na producfo foi superior
a 50% em apenas dois anos, 0 que con-
tribuiu para estimular o agricultor a con-
tinuar incorporando novas praticas na
conducdo da lavoura”, acrescenta.

O projeto Graos ndo ficara restrito

apenas a difusdo e acompanhamento da
aplicagdo de tecnologia no campo. A
proxima etapa € procurar agregar valor

mento o projeto-piloto de empacotamen-
to do feijao em Sdo José da Boa Vista,
reunindo 80 produtores que cultivam 15
hectares cada e obtém produtividade
média de 2.4 toneladas (40 sacas) por
hectare, em média. Dependendo do re-
sultado, a experiéncia sera levada a ou-

| a0 grio. Por isso, ja estd em desenvolvi-

‘ tros agricultores dos municipios parana-

4? Safra
Rend. Area Prod. Rend.
1.000
kglha  1.000 ha t kglha
0 117.,4 76,3 650,3
0 962,2 374,3 389,1
1.938 670,2 734,8 1.096,5
637 721,8 767,0 1.062,6
2.456 190,5 305,7 1.604,5
1.892 2.662,1 2258,2 848

enses de Sdo Jodo do Triunfo, Reserva e
Cruz Machado.

Raio X — De acordo com o ultimo
levantamento da Companhia Nacional
de Abastecimento (Conab), na safra
2001/2002 o Brasil produziu 2,39 mi-
lhdes de toneladas de feijdo em 3,42 mi-
lhdes de hectares. O Parand, principal
produtor da leguminosa, participou com
24.7% do volume ao colher 591,1 mil
toneladas.

Segundo o Departamento de Econo-
mia Rural (Deral) da Secretaria da Agri-
cultura e do Abastecimento do Parang,
neste ano a area do feijdo das aguas de-
vera ter incremento de 6,83%, devendo
ser de 415,6 mil hectares, frente aos 389
mil hectares do ano passado. A produ-
¢do esperada ¢ de 501 mil toneladas,
10,8% acima das 452 mil toneladas co-
Ihidas em igual periodo de 2001. Segun-
do o técnico Gilberto Martins Bello, do
Deral, tem havido incremento de uso de
sementes fiscalizadas, agroquimicos e
adubagdo nas duas Gltimas safras, o que
demonstra um maior uso de tecnologia
na cultura. Com isso, houve aumento de
produtividade, mesmo que localizado,
como nas regides de Jacarezinho, no nor-
te pioneiro, ¢ em Ponta Grossa, no cen-
tro—sul, com rendimentos de até trés to-
neladas por hectare. Além do grau de
conscientiza¢do do produtor em relagdo
aos aspectos técnicos, Bello considera
ainda que os bons precos do produto,
principalmente nas duas Gltimas safras,
sdo um motivo razoavel para explicar
esse fato e justificar o crescimento da
area em 27,52% do ano agricola 2000/
2001 para ca.

Na opinido do técnico do Deral, po-
rém, as alteragdes cambiais tém dificul-
tado a compra de insumos, o que podera
refletir em redugio de produtividade, ja




Feijao vem garantindo ao agric nlmr uma margem de lucro m:.mnref nos tiltimos 12 meses chuvas, e se preparar para o plantio da

que esta safra ¢ cultivada, em grande par-
te — aproximadamente 80%, por peque-
nos produtores, que em sua maioria plan-
tam em areas inferiores a trés hectares ndo
mecanizaveis. A saca de semente, por
exemplo, esta custando R$ 140,00 em al-
gumas regides. Os produtores mais tec-
nificados cultivam o feijao mais na se-

gunda safra, para obter bons pregos. | haverd aumento da area de feijao no pe-
“Houve um aumento desses agricultores, | riodo”, diz o corretor Marcelo Liiders,
por causa da melhoria no prego nos ulti- | da Correpar Corretora de Mercadorias,

mos dois anos”, diz Bello.

Cota¢des em alta — Os pregos do | ¢do de Liiders, ¢ favoravel a cultura. Ele
feijdo, tanto o de cor quanto o preto, tém | lembra que o preco no mercado, em se-
aumentado. Por exemplo, entre julho de | tembro de 2001, estava em R$ 63,00 a
2000, quando a saca do feijao carioqui- | saca do carioquinha padrdo extra, ao pas-

nha foi comercializada pelo agricultor a
RS 33,43 — ante os R$ 65,37 da média
do més passado, o ajuste foi de 95,54%,
ao passo que o valor do feijdo preto pago
ao produtor passou de RS 24,44 de ju-
lho de 1999 para RS 64,14 dois anos de-
pois, o que representa valorizagdo de
162,4%. Confrontando os pregos de
igual periodo de 2001 para este ano, a
alta foi de 41,6% no carioquinha e de
3,2% no preto, que teve mercado firme
durante todo o periodo. “O produtor vem
tendo uma margem de lucro razoavel nos
ultimos 12 meses”, constata o técnico,
citando que, no Sul, os produtores de-
vem antecipar o plantio da soja para co-
lher em dezembro e janeiro, antes das

safrinha. “Se houver tendéncia de alta,

de Curitiba/PR. O momento, na avalia-

3y S = s el
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na Fae

A mais alta tecnologia agricola ja esta ao alcance
do produtor rural. Com a linha de Armazenagem
na Fazenda da Kepler Weber vocé aumenta a
produtividade e o lucro reduzindo perdas e
despesas em todo o processo de armazenagem,
mantendo a identidade preservada dos seus graos.

Peca hoje mesmo a visita de um
representante Kepler Weber j

*Financiamento com Taxa Fixa de 8,75% a.a.

*Linhas de crédito através dos agentes credenciados BNDES

www. kepler.com. br
-.:—ket.mg@kep!er com.br

JG 51210 KEPF’EBWEBERQ

Atendlmento Kepler Weber

RS - Panamb1 (55) 3375.9800 Porto Alegre: (51) 3361 9600
GO - Goiania: (62) 233.4500 / MT - Cuiaba: (65) 627.1087
SP - Sao Paulo: (11) 5581.1166
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so que a do preto foi negociada a RS
104,00.

Liiders acredita ainda que o produtor
continuard a investir na atividade, porque,
entre as culturas do periodo, o feijdo ¢ a
de ciclo mais curto e, portanto, a que gera
dinheiro mais rapidamente. “O agricul-
tor encontra-se em uma situac@o privile-
giada, pois esta capitalizado e, dessa for-
ma, pode planejar o plantio e optar pela
cultura que melhor lhe convier.”

Wadislau Kasprzak, que cultiva fei-
J@o preto em 109 hectares nas proprie-
dades em Teixeira Soares/PR, acha que
0 preco ao produtor deve recuar em re-
lagdo aos patamares praticados até o fi-
nal da segunda quinzena de agosto,
quando estava em R$ 60,00. Isso por-
que, acrescenta ele, ha um bom volume
da safra passada em poder do agricultor
na regidio e também em decorréncia da
diminuicéo do consumo. No entanto, ele
reconhece que nos ultimos tempos o
agricultor tem sido bem remunerado,
considerando-se que o custo de produ-
¢30 por hectare na ultima safra foi de R$
826,44. Kasprzak, que obtém uma pro-
dutividade média de 2,47 toneladas por
hectare, também € comerciante em Irati,
de onde opera principalmente no mer-
cado do Rio de Janeiro, com feijao em-
pacotado pela Comercial Agricola Woj-
cik. A safra do feijao preto nos munici-
pios proximos a Irati, no centro—sul do
Parana, deve ser de 800 mil sacas.

Sementes — O mercado de feijdo
no Mato Grosso do Sul ¢ ainda “jovem”,
na defini¢do do gerente comercial Air-
ton Geovani Corréa, da Agropastoril Jo-
tabasso, de Ponta Pord/MS, empresa es-
pecializada em insumos agricolas e que
entrou para o ramo de sementes da legu-
minosa no ano passado, por acreditar no
potencial da atividade. Como o Estado
nao tem cultivo expressivo de feijdo —a
| area deve se situar entre 20 mil e 30 mil
hectares — ele diz que o reflexo do bom
momento vivido por esse mercado so-

(em toneladas)

P. Grossa Ivaipora Jacarezinho

Dms de campo: reumhmms ufcrccrr!m pclas empresas tém {.rlr{udn a atwn, do dos produtores

bre a decisdo do agricultor de investir
no feijdo so podera ser avaliado apos a
colheita da soja. “Vamos ter de esperar
de quatro a cinco meses para saber como
€ que vai ser este ano”, prevé Corréa.
Ele comenta que ha disponiveis cerca de
4 mil sacas de sementes de feijdo das va-
riedades lapar 81, FT Bonito e Pérola,
todos carioquinha,
que sdo vendidas
no Estado de Sio
Paulo, em parte do
Parana e no Mato
Grosso do Sul.
Esse volume repre-
senta aumento de
166,6% em compa-
racdo as 1,5 mil sa-
cas ofertadas na sa-
fra passada.
Aumento de
drea — Em Arroio
do Tigre, na regido
do Vale do Rio Par-
do, no Rio Grande do Sul, a 4rea de fei-
jdo na safra 2002/2003 tera incremento
de 18,4%, pois os produtores decidiram
estender o plantio para 4,5 mil hectares,
frente aos 3,8 mil hectares cultivados no
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Curitiba U. da Vitdria Irali

Guarapuava

Liiders, da Correpar Corretora de Mercadorias:
momento é totalmente favordvel ao cultivo

ano passado. A explicagdo para isso €
também o prego do produto, que chegou
a se situar entre R$ 65,00 ¢ R$ 70,00 na
roga, no inicio da segunda quinzena de
agosto, e também porque ha o predomi-
nio das propriedades familiares — sdo
2.040 sitios com 12,8 hectares cada. Esta
cultura entra como alternativa, a ponto
de ocupar, em mé-
dia, 1,8 hectare em
cada propriedade,
explica o técnico
agricola José Fran-
cisco Teldken,
chefe do escritdrio
local da Emater.

De acordo com
Teloken, o motivo
principal para o
aumento da area &
o preco, que, alias,
baliza a orientagdo
de plantio repassa-
da aos produtores.
Ja no ano passado, quando se previa a
falta de feijdo preto do mercado e, con-
seqiientemente, a melhoria do prego, a
area técnica da Emater preocupou-se em
repassar a informagéo aos agricultores
indicando a cultura, explica o técnico.
O resultado foi o aumento da 4rea em
175,3% em comparagdo com os 1,38 mil
hectares do ano 2000. O técnico consi-
dera que, acima dos R$ 50,00, o agri-
cultor ja realiza um bom lucro, pois o
custo de produgio, antes da alta do do-
lar, estava em torno de R$ 400,00 por
hectare, ja que a maioria utiliza tecnolo-
gia minima na cultura. A produtividade
média € 1,38 tonelada (23 sacas) por
hectare. M
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MECANIZACAO

PLANTADEIRAS
para todos os bolsos

Produtores tém ao alcance um leque
variado de modelos adaptados a sua realidade produtiva

icou enterrado no passado o pe-
F riodo em que semeadoras adap-
tadas ao sistema de plantio direto
(PD) eram verdadeiras raridades. Hoje,
quando o PD atinge quase 40% da érea
agricultada no Brasil, ha fartura de equi-
pamentos para todos os tamanhos de pro-
priedades, culturas, relevos e capacida-
des de desembolso dos proprietarios.
Os implementos voltados para o sis-
tema conservacionista dominam as li-
nhas de produg@o das fabricas. Com mais
de 30 anos de experiéncia em plantadei-
ras, o responsavel pela divisdo de pro-
duto da empresa gaticha Metasa, Paulo
Roberto Montagner, arrisca dizer que
ndo ha mais nenhuma industria fabrican-
do semeadoras para o sistema convenci-
onal. Motivo: um implemento de plan-
tio direto também realiza a semeadura
em solo revolvido. O contrario, nio.
Essa evolugdo nao foi marcada ape-
nas pelo aparecimento do plantio dire-

e financeira. E so pesquisar e escolher

Glauco Menegheti

to, mas também pela expansdo da agri-
cultura nacional do Sul para o resto do
Pais. Dessa forma, a indistria passou a
dividir o Brasil em dois mercados dis-
tintos: Centro—Sul, que, em tese, supor-
ta equipamentos mais simples e imple-
mentos com menor niimero de linhas, e
Centro—Oeste e Cerrados, onde as no-
vidades tecnoldgicas aparecem primei-
ro ¢ a dimensdo dos equipamentos ¢
maior. O mercado sulista ¢ visto como
de renovagéo e reposicdo. J4 o dos cer-
rados, como de €xpansio.

Devido a predominancia de proprie-
dades rurais com grandes extengges de
terra no Centro-Oeste, existe mercado
para méaquinas de 133 [5 linhas, Como ¢
fator tempo € crucial para eXpressar o po
tencial genético de Produtividade da 5 1-
tivar e'da tecnologia empregada bu;:u B
Se equipamentos que oferecam ! 2 Ic]:a.
mia de plantio e de aplicacio de fertiﬁ:
zantes, para que os Ieabastecimentog se-

jam realizados de forma mais espagad?

Ja no Centro—Sul, é mais Comurrf];te
comercializacdo de uma faixa entre 1S‘sta
e nove linhas. Na visdo do especid’!
de Plancjamento de Produto d2 -
Deere, Marcelo Macedo Gongalve>:
mercado sulista os itens compacta(;are-
revolvimento do solo sdo as maiore pac-
ocupagoes. “Maquinas que nao cong;sé-
tem e nem revolvam o solo s80 1€
rias nessa regido”, explica. “Por 1553;5
oferecidos implementos mais €]
com sulcadores de disco simples'digere

Dizer que o Centro—Oeste © .,
melhor as inovagdes apenas P© agri-
pacidade de desembolso de seus-dade-
cultores ¢ apenas uma meia-v? ta em
Pelo menos na visdo do especial', r-
Marketing de Produto da Case, 1© 65 540

€
los Ferraz Bueno. “L4 os pfodut?cr',gicﬂs’
mais abertos a inovacdes tecno auxill”

pois tiveram de comecar do Zefo’ﬂ

a pes”
ados pelo desenvolvimento de V!
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quisa voltada para as caracteristicas Gni-
cas da regido”, analisa ele.

Decisiio — A escolha de uma seme-
adora tem que levar em conta o tama-
nho da propriedade e a poténcia do tra-
tor, além das culturas as quais ela se des-
tina. Existem no mercado maquinarios
para semente grauda (para culturas de
verdo) e para semente mitida — ou de
fluxo continuo (para culturas de inver-
no e para arroz). A relagiio custo—bene-
ficio de um implemento deve ser anali-
sada a fundo para que o investimento fi-
que na medida exata das exigéncias do
trabalho ao qual ele se destina.

O professor José Paulo Molin, do
Departamento de Engenharia Rural da
Esalg/USP, adverte que maquinas mui-
to sofisticadas perdem sua eficiéncia em
terrenos acidentados e pesados. Desse
ponto de vista, ¢ desaconselhédvel a aqui-
si¢do de semeadoras equipadas com do-
sador pneumatico de sementes — cujo
prego pode ser entre R$ 8 mil a R$ 10
mil maior — em terrenos com essas ca-
racteristicas, uma vez que as vantagens
sdo perceptiveis apenas em areas planas
e de talhdes ndo muito recortados. E bom
lembrar também que solos mais leves,
como os do Cerrado, exigem no minimo
uma poténcia de 9 HP por linha, poden-
do chegar a 20 HP por linha em solos
mais pesados e compactados.

Evolu¢io — Em tecnologia de se-
meadoras, a mudanga mais radical acon-
teceu na virada dos anos 80, com a in-
troducdo do disco de corte horizontal
adaptado para o PD. “O conceito de
plantio ¢ muito rigido”, diz Gongalves,
da John Deere. “No entanto, mudangas
foram implementadas em opgdes de sul-
cadores de sementes, distribuicio de
adubo, materiais e facilidade para reali-
zar os ajustes e regulagens.” Uma seme-
adorg tem que fazer duas coisas no plan-
tio direto: cortar a palha e abrir o sulco.
Para realizar a tarefa do corte, o disco
tem que ser maior, bem como a pressio
do ajuste de mola.

As maquinas ganharam robustez
tambem para ajudar no corte da palha, o
que desencadeou um problema de com-
pactagdo do solo. Foi quando surgiu o
sulcador do tipo haste ou “botinha”, que
rompe o solo mais compactado e substi-
tui o disco duplo. “A haste é mais efici-
ente nas condi¢des de solos mais com-
pactados”, observa o especialista Gon-
calves. O uso desse sulcador ¢ mais co-
mum na cultura do milho, cuja estrutura

de profundidade de adubo ainda estao por vir

de raiz fasciculada necessita um solo
mais macio para desenvolver o sistema
radicular. Mas ¢ preciso fazer uma res-
salva: uma plantadeira dotada com sul-
cador do tipo haste requer cerca do do-
bro da poténcia exigida pelo disco du-
plo. “A semeadora vai conseguir afun-
dar mais o adubo, mas vai precisar de
um trator mais potente”, adianta o pro-
fessor José Paulo Molin, da Esalg/USP.
“Esta havendo, inclusive, venda casada
de maquinas e tratores mais potentes.”

Fendmeno relativamente novo, o
ganho de poténcia dos tratores estd de-
sencadeando no Rio Grande do Sul uma
busca por implementos maiores, como
afirma Paulo Montagner, da Metasa.
“Quem tem acima de 500 hectares esta
fazendo opg¢do por semeadoras de 12
linhas para soja, em fun¢do da aquisi-
cdo de tratores com faixa de poténcia
entre 140 e 180 HP”, diz ele. Até 10
anos atras, a faixa de poténcia situava-
se entre 0s 90 e 120 HP e, por isso, ndo
existiam implementos médios, apenas
pequenos e grandes.

Algo mais inovador é o mecanismo
pantografico para o ajuste da profundi-
dade do adubo, tecnologia que ainda
poucos modelos possuem. Ocorre que,
se a profundidade do fertilizante néo for
aplicada com precisfo, ele fica no mes-
mo nivel da semente por diferen¢a no
microrelevo, o que acaba danificando a
semente e gerando perdas. Molin acre-
dita que controles mais refinados de pro-
fundidade de adubo ainda estdo por vir,
uma vez que essa fun¢io ainda é defici-
ente nas semeadoras.

Outro problema constatado pela in-
dustria, ao longo da evolugio do atual
modelo de plantio, ¢ a limitacio da ve-

locidade de semeadura. Com a expan- |

sdo das areas agricultaveis e o aumento
do tamanho das propriedades, para pro-
porcionar a economia de escala em pro-
ducdo, o rendimento operacional pas-
sou a ser imperativo para a redugdo de
custos. Hoje, 0 aumento de velocidade
para o plantio € altamente desejavel nos
implementos. A inddstria, entdo, desen-
volveu e adaptou o dosador de semen-
tes pneumético, cujo ganho de veloci-
dade é de 30% em relagio ao modelo
mecénico.

Enquanto no sistema mecéanico ¢ re-
comendada uma velocidade de 6 quilo-
metros por hora, no pneumatico € pos-
sivel atingir uma média de 8 a 9 quild-
metros horarios. No entanto, essa van-
tagem so ¢ perceptivel em talhdes re-
gulares e terrenos planos. Na avaliagéo
do especialista de Marketing de Produ-
to da Case, José Carlos Ferraz Bueno, |
hoje o mercado estd dividido em 70%
com semeadoras de sistema mecénico
e 30% de pneumatico.

Paulo Montagner, da Metasa, diz es-
tar nos sistemas sulcadores a chave para
a velocidade do plantio. Segundo o es-
pecialista, os piores distribuidores ofe-
recem uma eficiéncia de plantio entre
96% e 98%. No sistema pneumatico, por
sua vez, a precisdo situa-se entre 97% e
99%. O gerente comercial da Semeato,
Everton Corréa, adverte que o aumento
da velocidade implica em maior revol-
vimento do solo, o gera um problema de
desuniformidade na colocagdo das se-
mentes.

Na visdo do professor José Paulo
Molin, da Esalg/USP, é preciso dar cré-
dito a industria por oferecer aos peque-
nos ¢ médios produtores — que ndo tém
como comprar implementos distintos
para culturas de inverno e verao — seme-
adoras multiplas de boa qualidade.

Um desafio para o departamento de
engenharia das empresas foi aperfeico-
ar os elementos sulcadores, de modo a
colocar o fertilizante em profundidade
com a minima poténcia exigida. Isso sig-
nifica que o implemento precisa ser ro-
busto sem ter um peso exagerado. Essa
evolugio foi obtida as custas de pontei-
ras de alta penetragéo e de perfil angular
o mais estreito possivel, para também |
evitar a0 maximo a mobilizagdo do solo. |
A diminui¢do do peso das semeadoras —
a estimativa é que hoje elas sejam 30%
mais leves — também teve como objeti-
vo garantir maior autonomia de carga li-
quida para adubo ¢ semente.
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Félego — A industria ainda néo es-
gotou o folego no que diz respeito a tec-
nologias. “Vejo que o mercado esta que-
rendo maquinas que oferecam, de for-
ma simplificada, a mudanca na configu-
racdo dos espacamentos para diferentes
culturas, como € o caso do milho e da
so0ja, e que isso possa ser feito de forma
rapida”, avalia Ferraz Bueno, da Case
IH.

A eletronica embarcada, que € uma
opcao hoje, em cinco anos fara parte das
maquinas de linha. A previsdo ¢ de Mon-
tagner, da Metasa. Esse equipamento tem
a capacidade de detectar a falta ou entu-
pimento de algum condutor, a quantida-
de de semente por metro quadrado e a
area total ou parcial que a maquina plan-
ta. A boa noticia é que os precos dos
monitores, agora com produgdo nacio-
nalizada, estio bem mais acessiveis.
Antes custavam US$ 4 mil e agora €
possivel encontra-los por um prego que
varia entre R$ 2 mil e RS 3 mil.

Oferta — Gragas ao Moderfrota,

que permitiu que agricultores e empre-
sas pudessem se planejar a longo prazo,
ha uma oferta expressiva de novos equi-
pamentos no mercado. Existem opgdes
tanto para pequenos quanto para gran-
des produtores.

O momento para as indudstrias de
implementos é muito bom, na opinifo
do gerente comercial da Semeato, Ever-
ton Corréa. “O mercado estd bastante
aquecido devido ao bom desempenho da
economia primadria, o que desencadeia
uma renovagio do parque de maquinas”,
avalia o executivo da empresa que é li-
der de mercado e detém 30% do share
nacional de semeadoras.

O diretor comercial da Stara Sfil (de
Nao-Me-Toque/RS), Gilson Larry, € da
mesma opinido. “Os produtores estdo
indo as compras”, exulta.

Escolha — Foi o caso do agricultor
Jodo Batista Silveira, de Santa Cecilia/
RS, que comprou um implemento de
semente pequena para a sua proprieda-
de de 500 hectares. Junto com a seme-

adora, que sera utilizada para o plantio
de trigo, cevada, aveia, ervilhaca e ca-
nola, ele adquiriu um trator de 180 HP,
ambos financiados pelo Moderfrota. O
agricultor demorou dois anos, antes de
comprar, fazendo pesquisa de mercado
e analisando precos e vantagens ofere-
cidos pelas maquinas de diversas em-
presas. Silveira levou em conta o me-
nor prego, a praticidade oferecida pelo
engate e desengate do implemento ao
trator e a caixa de fibra do reservatério
do adubo.

Ja para o produtor Marco Anténio
Deiwes, dono de uma propriedade de
1,4 mil hectares em Rio Verde/GO, os
fatores que pesaram na escolha da se-
meadora foram a resisténcia, a garantia
dada pelo fabricante e, sempre ele, o
preco. Ja com duas safras no “curricu-
lo”, 0 implemento mostrou, na pratica,
a decisdo acertada do agricultor pela
performance no plantio — realizado a 5,5
km/h, pela precisdo nos ajustes e pela
rusticidade demonstrada no campo.

0 que ha de novo no mercado

Aposta certa na versatilidade

A Semeato néo se limitou a oferecer uma maguina versatil apenas em uma

Jaixa de pequenas propriedades. O implemento em questdo, que serve fanio
para a renovagdo de pastagens quanto para as culturas de inverno e verao, € RN
disponibilizado nos tamanhos pequeno, a Sam 135-200 (com 3 e 5 linhas e 7 FLLLLEL
e 11 linhas); médio, a Personale Dril (nas versdes 17 e 21 !mlu_rs ersy ' Mot
linhas); e de grande porte, a SSM 23 e 27, apresentando 23 e 27 linhas para .
inverno e 9 a 13 para verdo. Ambas as versdes tém um poder de corle para
colocar o adubo a até 25 cm de profundidade com um minimo de revolvimen-
to. Além disso, sdo dotadas de uma bracadeira de engate rdpido da linha que
elimina a utilizacdo de ferramentas no processo de transformagdo para se-
mentes graiidas ou minidas. Esta tecnologia foi premiada com o troféu prata
na categoria novidade do Prémio Gerdau Melhores da Terra 2002.

YT

o B

Duas formulagées de adubo ao mesmo tempo

A Metasa acaba de langar uma semeadora multipla para culturas de ve-
rdo e de inverno (versdes 2217, 2219, 222% e2227). 4 caracteristica princi-
verno sdo as duas sessdes no chassi de linhas, tendo um
jogo a frente e outro afastado afrds.. Ppssui do—is reservatorios de adz._'ba e dois
de semente e, como ambos os distribuidores sdo montados de forma intercala-
da, permite-se fazer a opgao de p!fm{m com a semente pela parte da frente do
sulcador. Além das qualidades descritas anteriormente, a versdo para cultura
de verdo agrega vantagens na adubagdo, que poderd ser feita na mesma linha
em uma proporgdo de 50% abaixo da semente e 50% incorporado acima, na
superficie do solo. "E a tinica maquina do mercado que permite trabalhar
com duas formulages de adubo ao mesmo tempo”, explica o responsdvel
pela divisio de produto da empresa, Paulo Montagner:

pal da versdo de in
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Linha especifica para as culivras de verédo

A Imasa investiu em uma tecnologia de fabricagdao na série Plantum, que
envolve o corte laser na chaparia e acabamento superficial da solda com alta |
resisténcia. Depois de trabalhar com magquinas multiplantadeiras, a empresa | =~
sentiu necessidade de desenvolver uma série especifica para as culturas de
verdo. “O mercado era demandante por este tipo de produto”, diz o engenhei-
ro mecanico Eduir Preto do Amaral, consultor da empresa. A roda de manu-
tengdo de profundidade da semente possui diametro maior que o padrao, ga-
rantindo maior sustentabilidade no plantio. A linha Plantum possibilita adaptar
o dosador de semente pneumadtico por pressdo negativa. A série apresenta
versaes de trés a 18 linhas para culturas como soja, milho, girassol e sorgo.

~ ] A L]
Atengdo especial d pequena propriedade

A Irmdos Thonnigs Lida. decidiu voltar toda sua produgdo para as peque-
nas propriedades. “Noventa por cento da produgédo dos concorrentes é volta-
da para grandes produtores” diz o gerente de vendas Jairo Toso. Por isso, a
empresa seguiu o caminho inverso. 4 plantadora Seed-Max PCR, langcamento
mais recente da empresa gaiicha, atende a esse piiblico. Trata-se de uma se-
meadora de arrasto para plantio direto nas culturas de soja, milho, feijdo e
sorgo, com trés a sete linhas de plantio.

Entre as ferramentas de ataque ao solo, o equipamento oferece disco de
corte, sulcador, disco defasado na semente e rodas de ferro para cobertura e
controle da profundidade. A distribuicdo da semente se da por disco alveola-
do e a distribuicdo do adubo é realizada por rosca helicoidal. Conforme Toso,
as caixas de adubo e de remogdo das roscas sdo de facil limpeza.

Divulgagdo

Sistema de distribui¢do pneumdtico

A John Deere desenvolveu na série 9200 de plantadeiras um sistema de
distribuigdo de sementes pneumatico e radial de alta precisdo. Além disso, os
modelos da série sdo equipados com o sistema walking system, para avancado
controle de profundidade de sementes no solo, de meio em meio centimetro.
Eles também possuem um sistema multisulcador, no qual o cliente s tira a
ferramenta de ataque ao solo e mantém todos os suportes que vio presos a
maquina. Ao todo, sdo oferecidas seis opgdes de sulcadores ao cliente, especi-
ficas para solos argilosos, arenosos e suas variagdes. Além disso, os sistemas
de fertilizante e semente de grande autonomia permitem um alto indice de
eficiéncia durante o dia de trabalho. As linhas de plantio variam de sete a 18,
com cinco modelos de configuracdo: 9209, 9211, 9213, 9215 e 9218,

Divulgacao

Tecnologia de ponta contra o desperdicio

O crescimento na area de plantio direto no Brasil e o aumento na demgnda
por implementos de alta precisao levaram a Case [H a desenvolver uma linha
exclusiva de plantadeiras para atender ao setor. Fabricada em Piracicaba/SP, a
plantadeira ASM possui quatro versdes: 1211. 1213. 1215 ¢ 1217 Elas foram
projetadas para oferecer opgdes e controle de plaI;tio ¢ adubagdo, evitando
assim prejuizos ao solo e desperdicio de sementes e fertilizante. AS Prcipais
diferencas entre os modelos sio o comprimento do chassis 0 numero ’de uni-
dades de semeadura, que podem ter 11, 13, 15 ou |7 linhas de 43 centimetros
de espagamento. O implemento ¢ indicado para as principais culturas do Pais, |
como soja, algodao, milho, girassol e sorgo. '

——

- —
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Plantio eficiente em grandes palhadas

Nio faltam opgdes de implementos para a agricultura empresarial. A gaii-
cha Vence Tudo, por exemplo, lancou a linha de semeadoras Premium, volta-
das para médias e grandes propriedades. De acordo com o gerente comercial
Ildemar Butke, o ponto forte desse equipamento estd no plantio eficiente em
grandes palhadas de milho, aveia e trigo. “A linha Premium nfo tem limita-
¢oes em palhada, pois possui um sistema de disco de corte com 18 polegadas”,
assegura. O maquinario oferece de sete a 18 linhas para soja e milho.

Em relagio as linhas de adubo, os modelos oferecem trés opcdes de mon-
tagem: facdo afastado do disco de corte, disco desencontrado 15”7 X 15" e
disco duplo com disco de corte. O facfio afastado atinge 15 centimetros de
profundidade mesmo em solos compactados, consumindo em torno de 12 CV v
por linha de plantio. Pode ser montado em trés posi¢des na estrutura da linha e -
em dois dngulos de ataque diferentes. b LS

Semente aplicada com precisdo

A Incomagri, empresa de Itapira/SP, oferece ao produtor a Semeadeira Sem-
bra 1300-P.AH, Esse implemento aplica a semente com precisdo em faixas de
13 a 24 centimetros de largura. Apresenta modernos componentes, como o
agitador horizontal de baixa rotagiio que nio danifica adubos e sementes, con-
junto de comando dosador graduado de acionamento individual, facilitando o
perfeito ajuste na faixa de aplicagfio, chassi moderno e robusto e reservatdrig
em polietileno com capacidade para 1,3 mil litros.

Série especial para o frigo e arroz

Na esteira da projeco atingida pela cultura do trigo — que deve fechar a
atual safra com 3,8 milhdes a 4 milhdes de toneladas (a maior nos ltimos 14 2
anos), a Stara Sfil acaba de lancar uma série de semeadora para 0 p_lantlo de
trigo e arroz. De acordo com o diretor comercial Gilson Larry, 0 equipamento
Possui um chassi robusto para evitar torgges, quebras ou fadiga, além de um
rodado mais largo para nio afundar na area irrigada do arroz e e i
pactagio no caso do trigo. As regulagens de adubo também sdo de fz}cnl mane-
jo. O desenvolvimento do produto também foi inspirado no crescimento do
 cultivo de arroz de terras altas, principalmente nos cerrados brasileiros.

Sob medida para os pequenos produtores

A Fankhauser, fabricante com sede em Tuparendi/RS, ndo se limita aos
- pequenos produtores. No entanto, seu mais recente langamento atende a essa
. faixa de mercado. Trata-se da linha de plantadeiras-adubadeiras 4016-4, de
tracdo arrasto e com maior capacidade de carga de fertilizante. Estdo dispo-
 niveis dois modelos: 0 4016-A 5/3, com cinco linhas de soja e trés de milho, e
0 4016 6/6, com seis linhas de soja e quatro de mitho. As capacidades volumé-
tricas de cada um sdo, respectivamente, de 360 e 440 litros. Quanto a capaci-
dade volumétrica de sementes, tem-se 40 litros por reservatorio individual.
A grande vantagem para a faixa de pregos desse modelo é a utilizagéo de
hragos pantogrdficos para o conjunto da semente, possibilitando melhor acom-
panhamento das ondilagdes do terreno e precisdo na dosagem deste insumo. J
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LINHA
VERDE
0800-151333

o canal do consumidor

www.manan. com.br

www.manah.com.br
Produtividade tem formula certa. Até na interper!

MANAH

adubando da!

S0 Pasile/sk ¢ el (1) 3748 9097 =iax (V1) 3741l 4059
Porto Alegre/RS ¢ tel- (31) 383013599 ¢ fax (511)1333]] 9g g7
Uberaba/MG * tel. (34) 3319 7000 - fax (34) 3336 3040
Campinas/sP ¢ tel. (19) 3241 0555 + fax (19) 334 473,
Candeias/BA * tel. (71) 602 8888 -+ fax (71) g, 8874
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Quem falou primeiro nestes assuntos?

www.agranja.com
O BRASIL AGRICOLA

E claro!
Ha 57 anos levando a informagéo ao produtor rural.




POS-VENDA

Prdtica decisiva na
FIDELIZACAO

do cliente

Cada vez mais, a venda estd sendo encarada

ndo como o fim, mas inicio de uma nova

relagdo entre empresas e clientes

continuagdo da venda, o cha-

mado “pos-venda”, ¢ capaz de

influenciar o consumidor em
sua decisdo de voltar a comprar (ou
n3o) um determinado produto adqui-
rido ou servigo contratado. No setor de
maquinas agricolas, a estratégia ndo é
diferente: quando o produtor rural
compra um trator ou colheitadeira, por
exemplo, espera estar adquirindo, jun-
to, um eficiente sistema de pds-venda.
De olho na qualidade total e, princi-
palmente, na fidelizacdo do cliente,
mais do que nunca as empresas de ma-
quinas e implementos agricolas devem
Investir na prestagdo de servigos com
qualidade e agilidade maiores.

A estratégia do pos-venda deve es-
tar sempre voltada a fidelizacio e ao
zelo pela marca, através de acdes fre-
quentes de satisfagdo, canais de comu-
Micacdo com o mercado e atendimento
adequado. Itens como atualizagao tec-
HE)lOglca, assisténcia técnica, manuten-
&40 preventiva e corretiva (quando ne-
Cessaria), cumprimento rigoroso das
| garantias, reposi¢io 4gil e divulgagdo

de todos os beneficios do produto de-
Vem ser constantes.

Para o professor de marketing
Eduardo Ayrosa, da Escola Brasileira
de Administragiio Pablica e de Empre-
sas da Fundagdo Getilio Vargas (Eba-
pe/FGV), o pés-venda é — literalmen-
e — uma parte do que foi comprado.
“Ele ¢ um dos atributos mais eficazes
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para influenciar a decisao de compra”,
afirma. De acordo com ele, ha dois ti-
pos de pos-venda: o passivo e o ativo.
“O passivo refere-se ao atendimento
solicitado pelo cliente geralmente mo-
tivado por algum problema, enquanto
o ativo inicia pelo setor de relaciona-
mento com o cliente”, explica o pro-
fessor. “Esse ultimo ¢ mais poderoso
para construir valor, jd que demonstra
um interesse da empresa pelo cliente”

De acordo com o gerente de proje-
tos do Programa de Estudos dos Ne-
gocios do Sistema Agroindustrial da
Universidade de Sdo Paulo (PENSA/
USP), Claudio Machado Filho o co-
nhecimento profundo do negécio e das
necessidades dos clientes é o ponto de
partida para uma adequada estrutura-
¢do do pos-venda. “Trata-se, sem du-
vida, de uma ferramenta de marketing
para apoio as vendas.” Segundo Ma-
chado Filho, um aspecto que poderia
ser mais explorado pelas empresas de
maquinas, por exemplo, ¢ a formacio
de parcerias que tenham como objeti-
vo o oferecimento de “pacotes” aos
produtores. “Ai devem estar incluidas
solugdes técnicas e logisticas para o
cliente”, afirma. O gerente diz que essa
pratica passa a ser imprescindivel den-
tro do novo paradigma tecnologico de
maquinas agricolas, com incorporagio
de mecanismos e sistemas eletronicos
para controle de eficiéncia em plantio,

| aplicagdo e colheita.

O sucesso do pos-venda depende
tanto da empresa quanto do perfil do
consumidor. “Os fatores determinan-
tes para a fidelizagdo do cliente s@o a
experiéncia anterior com as marcas,
produtores ou fornecedores (revende-
dores) e as redes informais de relacio-
namento”, destaca Ayrosa. A medida
em que tal pratica agregue valor, au-
mentando a eficiéncia na utilizagdo do
equipamento, ela estara contribuindo
para conquistar de vez o cliente. “O
pos-venda é importante, e em qualquer
setor a fidelizagdo estd cada vez mais
dificil, pois cresce a exigéncia do con-
sumidor, que passa a comparar a rela-
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da: o trabalho conjunto e continuo
entre fabricantes e concessionari-
as, em busca da satisfacido do
consumidor. O fabricante deve
estar preocupado em produ-
zir equipamentos que aten-
dam as necessidades dos
clientes, através de pro-
dutos com qualida-
des atrativas ao con-
sumidor e diferenci-
ais em relagdo a con-
corréncia. “Um exemplo ¢
a facilidade e os prazos para
amanutencio: quanto mais sim-
ples e maiores, melhor para o pro-
dutor”, afirma o professor Marcos
Milan, do Departamento de En-
genharia Rural da Esalq/
USP. De acordo com ele, so
a oferta de um produto
adequado nio basta. E
preciso que sejam
apresentados ao cli-
ente os requisitos |
técnicos e vanta- |
gens/desvantagens do uso. Quando
o produtor adquire um equipamen-
to, ha varios aspectos que devem ser
analisados para a tomada de decisdo,
envolvendo o desempenho opera-
cional e econdmico. No caso
de um trator, por exemplo,
itens como consumo de com-

bustivel, nimero de marchas, capaci-
dade de levante do sistema hidraulico
de trés pontos ¢ vazdo da bomba de
acionamento do controle remoto sido
pontos importantes. Muitas vezes o
produtor, sozinho, nio tem conheci-
mento para avaliar qual a escolha mais
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¢d0 custo—beneficio em todos os as-
pectos do produto oferecido™ salienta
Claudio Machado Filho, do PENSA/
USP. “Mas ¢ claro que a tradigfo ¢ a
confiabilidade da marca sio fatores
que sempre serdo importantes.” De
acordo com ele, a busca de diferencia-
¢a0 e qualificagdo dos servigos em um
ambiente competitivo passa a ser um
desafio constante para as empresas:
“Quem sai ganhando ¢ sempre o pro-
dutor.” Para Machado Filho, a logisti-
ca adequada para atender o cliente ¢
aquela cuja malha de distribui¢do de
pecas esteja localizada proxima as dre-
as produtivas, nas principais frontei-
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ras agricolas do Pais, ou seja, uma rede
agil e eficiente. “Quanto menor o es-
toque de pegas de reposicio nas fazen-
das, mais eficiente é a atividade pro-
dutiva”, afirma. O gerente do PENSA
acredita que o chamado “comércio ele-
tronico™ (via internet) sera um fator
que deve mudar fortemente o cenario
logistico. “O modelo de compra ird
evoluir muito, permitindo maior efici-
éncia no fluxo fisico da entrega dos
pr‘odutos € pecas de reposigio”, pre-
VE.

No mercado de maquinas agricolas
existe um componente de extrema im-
portancia para o sucesso do pds-ven-

adequada. “Nesse momento entra o
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PERGUNTAS QUE O PRODUTOR

DEVE FAZER

@ Essa maquina realmente esta ade-
quada as necessidades que na época de-
ram base a minha decisdo de compra?

@ Estou satisfeito a ponto de conti-
nuar optando por essa marca?

@ Estou insatisfeito a ponto de pro-
curar outros fabricantes?

@ Que tipo de atendimento foi feito
as minhas reclamacdes ou pedidos de as-
sisténcia?

@ Recebi informagdes sobre inova-
gOes tecnologicas, melhorias e avangos .
no setor?

@® Recebi informagées sobre promo-
coes, beneficios e vantagens?
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POS-VENDA

concessionario, aplicando o conceito
de engenharia de vendas e explicando
detalhadamente as vantagens e desvan-
tagens dessas caracteristicas”, explica
Milan.

Mas nio basta o cliente sair satis-
feito com a compra do produto. “E pre-
ciso atendé-lo durante o periodo de
vida util da maquina”, diz o professor
da Esalg/USP. “O pos-venda, no meu
entender, comeca com a entrega técni-

a.” Segundo Milan, é nesse momento
que o proprietario ou operador deve ser
instruido sobre os cuidados basicos de
operacio e manutengio, que permitem
um melhor retorno do investimento.
Apds a entrega, quando o equipamen-
to entra em sua fase produtiva, o pri-
meiro aspecto a merecer atengio € a
assisténcia técnica. N@o é raro as ma-
quinas quebrarem quando estdo traba-
lhando em situacdes criticas, como
plantio, pulverizagdo e colheita. “O
concessionario precisa mostrar agili-
dade no atendimento, pois é muito di-
ficil para o produtor aceitar desculpas
como a falta de pecas e longos prazos

30 - SETEMBRO 2002

e Tl S

para a reposic¢io
das mesmas”, ad-
verte. “Esse ¢ o
caminho mais
certo para perder
um cliente e a de-
nominada fideli-
zacdo.” Na opi-
nido do professor
da Esalq/USP, fa-
bricantes e con-
cessionarios tém ’ |
que desenvolver
uma estratégia
cujo principio ba-
sico ¢ de que a
maquina ndo pode parar. O custo des-
sa operacdo poderia até ser negociado
com 0 produtor, como através de um
seguro que garantida a disponibilida-
de do equipamento durante o perlodo
de trabalho. Mar- i
cos Milan afirma
que esse procedi-
mento é utilizado
por grandes fro-
tistas, mas ainda

Milan, da Esalg/USP: é preciso atender o cliente
durante o periodo de vida itil da mdquina

Machado Filho (PENSA/ USP):
segredo estd no conhecimento
das necessidades do cliente

Divulgagao

Ayrosa, da Ebape/FGV: o pés-venda
é, literalmente, uma parte do que foi
comprado

ndo esta disponivel para quem possui
poucos equipamentos. O segundo as-
pecto do uso da maquina € o atendimen-
to técnico em relagdo ao desempenho,
pois as condlq:oes de trabalho sdo mui-

; ) to variaveis de
uma propriedade
para outra. Nada é
mais desanimador
do que o produtor
ouvir, do outro
lado, que a con-
cessionaria nio
tem condigdes de
atendé-lo em um
curto prazo. “O
cliente nio pode
esperar, da arqui-
bancada, por uma
resposta do fabricante ou concessiona-
rio”, salienta o professor. “A fideliza-
¢do s6 é conquistada quando fabrican-
tes e concessiondrios se preocupam em
entender as necessidades do consumi-
dor e buscar solugdes.” Se o produtor
estiver satisfeito, revenda e fabrica tém
uma boa expectativa de vendas. “Exis-
tem empresas no Brasil que possuem
um pos-venda atuante e isso s6 faz com
que a satisfac@o do cliente aumente e a
boa noticia corra entre outros produto-
res.”

Para Claudio Pinheiro Machado Fi-
lho, gerente de projetos do PENSA/USP,
as empresas atuantes no mercado brasi-
leiro tém se mostrado ageis no atendi-
mento, a0 mesmo tempo em que estdo
investindo mais em profissionalizagéo.
“E evidente que ainda existe muito es-
pago para avancos, mas o ritmo de cres-
cimento sera dado pela capacidade das
empresas de maquinas agricolas para
mostrar os beneficios da tecnologia aos
produtores”, analisa.




Mercedes-Benz, uma marca registrada do Grupo DaimlerChrysler.

Quem tem caminhao Mercedes-Benz
S0 para quando da vontade.

Caminhao Mercedes-Benz. Menos manutengao e mais rentabilidade.

> O servigo de Pds-venda da marca
Mercedes-Benz é o melhor do Brasil:
palavra de cliente.

» Os mais de 230 pontos de atendimento
distribuidos estrategicamente por todo o
Pais, a ampla oferta de pegas genuinas de
reposicio, os servigos especializados e
rapidos, as oficinas volantes e os contratos
de manutengao terceirizada fazem com que
a Rede de Concessiondrios Mercedes-Benz

Para mais informagoes, visite o site www.mercedes-benz.com.br o ligue 0800 90 20 90. Os veiculos Mercedes-Benz estio em conformidade

se diferencie das demais assisténcias
técnicas, proporcionando trangiiilidade a
todos que utilizam os produtos da marca.
» Sao milhoes de délares que a Mercedes
investe por ano para garantir mais de 130
mil horas de treinamento para toda a
Rede de Concessiondrios. S6 quem roda
pelas estradas do Brasil sabe como é
importante contar com ajuda a qualquer
hora e lugar. E vocé encontra a ajuda da

com o Proconve - Programa de Controle de Poluigio do Ar por Veiculos Automotores. Caminhio fotografado em estrada particular.

Mercedes até onde o vento faz a curva.
» Agora, quem tem caminhao Mercedes
nao pédra por qualquer coisa. S6 quando a
vontade € muita.

Mercedes-Benz

Vocé sabe por qué
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M E ARMAZENAGEM

QUALIDADE do grdo

Embora esses sistemas sejam decisivos na busca de competitividade,

menos de 5% das propriedades rurais brasileiras possuem

armazéns para estoque da producdo

s processos de armazenagem e
O secagem de grios e sementes

sdo grandes aliados da crescen-
te produtividade brasileira. Embora nao
estejam presentes em grande parte das
| propriedades rurais do Pafis, esses siste-
mas hoje sdo considerados determinan-
tes para ampliar a competitividade agri-
cola, através da qualidade do produto co-
mercializado no mercado.

Com uma capacidade nominal de ar-
mazenagem de 89 milhdes de toneladas,
o Brasil apresenta graves problemas de
obsolescéncia que impedem a armaze-
nagem de 5 milhdes de toneladas. Das
outras 84 milhdes de toneladas, cerca de

Luciana Radicione

30% precisam de investimentos para
serem recuperadas. De acordo com o
presidente da Kepler Weber, Othon
d’Eca Cals de Abreu, que esteve no
seminario Exceléncia em Armazena-
gem e Secagem de Graos, na Federa-
cdo das Industrias do Rio Grande do
Sul (FIERGS), a capacidade minima de
armazenagem no Pais deveria ser equi-
valente a uma safra e meia, ou cerca de
150 milhdes de toneladas, porém sem
contar com a necessidade de armazéns e
silos para os estoques reguladores.

A solugdo dos problemas da arma-
zenagem passa, necessariamente, pela

| ampliagdo do nimero de equipamentos

nas fazendas. Segundo o diretor de de-
senvolvimento tecnoldgico da Kepler
Weber no Brasil, Rubem Groff, menos
de 5% das propriedades rurais possuem
armazéns para estoque da producdo, en-
quanto nos Estados Unidos cerca de 60%
das fazendas contam com equipamentos
proprios de estocagem. Sem um local
adequado para armazenar a produgdo, o
agricultor se vé obrigado a vender toda
sua produgio sem esperar por pregos de
mercado mais atrativos. Além das per-
das financeiras, ele precisa tomar muito
cuidado quando o assunto ¢ qualidade
do gréo a ser ofertado, exigéncia que
cada vez ganha mais forca e distancia
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RECOMENDAGOES = -

@ Colher os graos proximo da
maturidade fisiol6gica

® Condicionar de forma imediata

® Limpeza apurada & mais conveniente

® A secagem deve ter um controle
adequado de temperatura e de
velocidade

@® Fazer o manuseio sem agressao
mecanica

@ Tratar os produtos de forma
diferenciada

@ Armazenar com qualidade

do mercado os produtores que néo apre-
sentam eficiéncia nos processos de ar-
mazenagem ¢ secagem dos graos. Em-
bora ndo haja consenso sobre o volume
de graos perdido em fungdo de proble-
mas na etapa de armazenagem e seca-
gem, especialistas apontam indices pro-
ximos a 10% do total colhido no Pais, o
equivalente a US$ 1 bilhdo/ano.

Pragas e fungos fazem parte dos pro-
blemas decorrentes da falta de cuidados
na armazenagem. Produtos como milho
e arroz sdo altamente suscetiveis a ata-
ques, enquanto a soja apresenta maior
resisténcia. Segundo Groff, uma boa es-
trutura de armazenagem na fazenda re-
quer silos e secadores. Ele afirma que
uma unidade complexa apresenta um
custo de instalagdo de US$ 20 a US$ 30
por tonelada. No caso do milho, por
exemplo, recomenda-se a colheita ante-
cipada, para garantir boas condigdes sa-
nitarias ao grao. Deixar secar no campo
oferece riscos de disseminagdo de fun-
gos e insetos. “Ja o grio, quando arma-
zenado, requer basicamente o uso da

ber. “No secador, todo o cuidado
€ pouco no controle da tempera-
tura e velocidade da secagem.”
Os consumidores estio cada
vez mais conscientes do valor que
pode ser agregado ao grdo que
nio apresenta qualidade compro-
metida. “Isso vale para o arroz,
com seu volume de graos in-
teiros, cor e aparéncia;
para a soja, onde a
acidez do produto
eleva os custos de
refino do 6leo; para
o milho, onde con-
taminagdes por to-
xinas reduzem a
convertibilidade
do alimento produ-
zido e para semen-
tes, onde devem
ser mantidos a germinag¢éo e o vigor.”
Secagem — Segundo Rubem Groff,
aauséncia do processo de secagem acar-
reta problemas de respiragio, deteriora-
¢do e desenvolvimento de fungos e toxi-
nas. No caso do milho, por exemplo, a
permanéncia do produto por mais de dois
dias em umidades superiores a 17% e
condicdes usuais de temperatura, favo-
rece o surgimento de aflatoxina. Produ-
tos armazenados com umidade de 16%,
por sua vez, podem perder até 50 quilos
de matéria seca por tonelada/més, so-
mente por conta da respiragio. Ele afir-
ma que perdas dessa ordem podem ser
até mesmo superiores aos custos da se-

Groff, da Kepler Weber: uma boa estrutura de
armazenagem na fazenda requer silos e secadores

aeracdo”, adverte o diretor da Kepler We- | cagem completa.

Nova publicagdo para ler e consultar

Uma das mais completas obras sobre armaze-
nagem de graos no Brasil estd no mercado. O livro

“Armazenagem de grdos ", com 34 capitulos, con- (Gg:'%ﬁz
tou com a colaboragdo de 46 especialistas de diver-
sas instituicoes de pesquisa do Pais, entre autores e ﬂmewem

co-autores. Nas mil paginas da publicagdo sdo tra-

Editores

tados temas como legislagdo de armazenamento e d.e gTﬂO.S'
de defensivos agricolas, tipos de armazéns, capaci-
dade brasileira de armazenagem, recep¢do e limpe-
za de grdos, secagem, aeragdo em armazenamenio,
mnseltos, pragas e roedores, Jungos, micotoxinas e dca-
105 associados aos gréos armazenados, métodos pre-
ventivos e curativos de controle de pragas de graos
armazenados, secagem e armazenagem na pequena
propriedade e padyraes de qualidade e exigéncias do
mercado consumidor. Os editores da publicagio séo
0 ])€s'qzti.sacio;' da Embrapa Trigo, Irineu Lorini, o
agronomo da Vetquimica, Lincoln Hiroshi Miike e a
professora da Universidade Federal de Santa Cata-
rina (UFSC), Vildes Maria Scussel.

Irineu Lorini

Lincoln Hiroshi Mike
Vildes Maria Scussel

Se ndo realizada correta-
mente, a secagem mecéanica
pode ser inoculadora de pro-
blemas, em fung¢@o das agres-
soes térmicas danosas aos
i grios. A temperatura muda de
" acordo com o produto e seu
uso final. Produtos sensiveis
como o0 arroz, cevada e se-
mentes nio devem ul-
trapassar 39°C.
“A taxa de re- |
mogdo de umi- |
dade também
ndo deve ser
muito elevada,
o stress pode
| gerar trincas e
quebras nos
graos”, afirma
o técnico da
Kepler Weber. Recomenda-se remocgoes
de 1,5 a 2 pontos percentuais por hora
no caso do arroz e das sementes, de 3
pontos para o milho e de até 5 pontos no
caso da soja. No entanto, graos como a
soja em algumas regides sdo colhidos
com um grau de umidade que permite
armazenagem diretamente em silos com
aeracdo. Ja o milho e o arroz, pelo con-
trario, demandam significativo esforco
de secagem.

Virias sdo as estratégias de secagem
mecénica. O uso de aeragdes potentes,
por exemplo, elimina as perdas de cam-
po, mas aumenta o consumo de energia |
elétrica. “Produto ndo-seco, armazena- |
do, corre riscos em caso de eventuais |
falhas no abastecimento elétrico, causan- ‘
do interrupgfio na aeragdo, o que acaba-
ria prejudicando o produto”, adverte

walgagdo

| Groff. O retardamento na secagem tam-

bém incorpora defeitos potenciais ao
produto, que s6 se manifestardo ao lon-
go do periodo de armazenamento. Quan-
to maior o retardamento da secagem, |
maiores os problemas. Segundo o dire- ‘
tor, secagens imediatas realizadas com |
magquinas capazes de tratar o grio com ‘
mais cuidado sdo mais caras, mas pro- ;

[

| duzem grios de melhor qualidade. As

secagens parciais, de menor custo, ine-
vitavelmente causam algum dano ao pro-
duto, além de reduzir o volume final de |
matéria seca. “E importante que usudri- |
os e operadores saibam as condi¢des de |
secagen e armazenagem que conseguem |

| proporcionar aos grios, buscando ma-

ximizar os beneficios ou limitar a0 ma- |

| ximo as perdas”, salienta. B
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A galinha dos ovos de ouro
do seu negocio. '
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Solucdes em Utilitarios Peugeot. Um bom negodcio todos os dias.

Seja qual for o seu negécio, na Peugeot vocé leva muito mais do que um utilitirio. Vocé leva a robustez
e a autonomia para transportar até 800 kg no Peugeot Partner, na versio com porta lateral, ou, se preferir, até
1.630 kg, acomodados em compartimento de 10 m? de volume, no Peugeot Boxer Furgio Médio Teto Elevado.
Vocé leva ainda a garantia e a transparéncia dos Compromissos Peugeot, que permitem simulagdes de custos
operativos, envolvendo desde o custo do combustivel até o custo das revisdes com prego fixo, incluindo pecas
originais e mao-de-obra, resultando no mais baixo custo por quilémetro rodade. Solugdes em Utilitirios Peugeot.
Vocé escolhe o modelo que mais se adapta ao seu negécio e faz um bom negécio todos os dias.

CAEP - Central de Atendimento Especializado Peugeot: 0800 703 2424 wwwpeugeot.combr PE U G EOT



Quando o acompanhamento

técnico FAZ A DIFERENCA

Propagadora de tecnologia no campo,

a extensdo rural no Brasil ainda carece de mais

investimentos para se modernizar

Luciana Radicione

A Granja
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a chegou a época de preparo da

terra para a proxima safra e o

produtor se pergunta qual a
quantidade de corretivos que devem
ser usados, qual a variedade mais ade-
quada a sua regifio e qual a quantida-
de de adubos e de herbicidas. Enfim,
duvidas que a cada nova safra tomam
conta da cabega do agricultor. Ai ¢
que entra o papel do extensionista
rural, profissional presente em gran-
de parte dos municipios brasileiros
com vocac¢do agricola onde predomi-
nam pequenas propriedades.

A presenga da assisténcia técnica
no campo, em épocas distintas da pro-
dugdo, € recomendada para garantir
um bom retorno de qualidade e pro-
dutividade, independente do tipo de
cultura ou escala de producdo. Mas o
enfoque da extensdo rural hoje no
Brasil mudou. A opinido é do diretor
de extensdo rural da Agéncia Goiana
de Desenvolvimento Rural e Fundia-
rio (Agenciarural), Rogério Martins
Esteves. “A assisténcia técnica esta
mais voltada para atender as necessi-
dades da produgio familiar, sem vin-
cular-se a darea, mas sim ao volume da
produgdo”, explica. Enquanto isso, os
grandes produtores contam com a as-
sessoria de empresas particulares e
multinacionais que disponibilizam in-
formagdes e tecnologias.

Contar com um extensionista na
propriedade rural - contratado ou de
carater publico — tem como van-
tagem, sem duvida, a garantia
de menor risco na produgio.
“E ele quem d4 as dicas so-
bre o melhor momento
para o plantio, a varie-
dade que deve ser usa-
da, o manejo mais
adequado do solo,
enfim, todas as
tecnologias que
podem ser usadas
e que resultem em
boa colheita e comercializagio™, afir-
ma o diretor da Agenciarural. O téc-
nico, como indutor do desenvolvi-
mento local, tem a fungio de repas-
sar orientagdes, levando adiante o pro-
cesso sistematico de assisténcia. “Por
menor que seja o produtor, ele sem-
pre obtera excelentes resultados atra-
vés da orientagdo de um técnico es-
pecializado”, diz Esteves.

Embora a importancia do extensi-

Montebelo: falta uma estrutura especifica de
assisténcia técnica voltada ao homem do campo

onista seja reconhecida em
todo o Pais, a atividade ain-
da enfrenta o grave proble-
ma da falta de investimen-
tos por parte do Governo
Federal. Segundo o diretor,
embora o Governo trabalhe
com programas de incenti-
vo ao produtor, ndo vem
dando suporte aos extensi-
onistas. “Faltam recursos,
profissionais e capacita-
¢80.” A mesma opinido ¢
compartilhada pelo presi-
dente da Associagio dos
Engenheiros Agréonomos
do Estado de Sado Paulo
(AEASP), Levi Montebelo.
Para ele, falta total apoio ao
produtor rural, ou seja, uma
estrutura especifica de assisténcia téc-
nica que viabilize a permanéncia do
homem no campo. Um exemplo tipico
¢ o Estado de Sdo Paulo. De acordo
com Levi, 500 dos 646 municipios pau-
listas tém menos de 30 mil habitantes.
“Desses, somente 200 tém Secretaria
da Agricultura ¢ todos eles destinam
menos de 1% do orgamento para a agri-
cultura”, afirma.

A auséncia de uma politica volta-
da para o campo (que passa necessa-
riamente pelo investi-
mento em extensio
rural, na opinido do di-
rigente) muitas vezes
¢ responsavel pela
devastacdo do
meio ambiente e
pelo éxodo ru-
ral. “Nio temos
uma politica
agricola eficien-
te, que impeca o
aviltamento de
precos, muito
Menos um segu-
ro capaz de in-
denizar os pro-
dutores por eventuais prejuizos.”
Toda essa conjuntura, diz o diretor do
AEASP, levou a expulsdo de mais de
um milhdo de pessoas do campo des-
de a criagdo do Plano Real, em 1994,
Levi critica também as faculdades.
“Os profissionais estdo sendo capa-
citados para atuar em agronomia, mas
nido entendem de agricultura nem de
produtor rural.” Para ele, o técnico de
hoje deveria apresentar caracteristicas

O orizicultor Orlandi Jinior, de Charqueadas/RS, nao
dispensa a assessoria prestada pelos técnicos do Irga

de empreendedor capaz de discutir,
em conjunto com produtores € comu-
nidade, programas de desenvolvimen-
to agricola.

Atencio necessaria — No Rio
Grande do Sul, onde a extensdo rural
esta presente ha mais de 47 anos, mui-
tos produtores ndo abrem mao da as-
sisténcia técnica no campo a cada
nova safra. Henrique Orlandi Junior,
de Charqueadas/RS, nio abre méo da
assessoria prestada pelo Instituto Ri-
ograndense do Arroz (Irga). O moni-
toramento da lavoura orizicola é cons-
tante. “Estamos sempre trocando idéi-
as sobre a melhor variedade a ser usa-
da, manejo do solo, uso de adubos e
até mesmo manuten¢io de maquinas”,
relata Orlandi Janior. Nesse inicio de
safra, com a previsdo de cultivar o ce-
real em 500 hectares, o proprio agri-
cultor ¢ que se encarrega de colher
amostras do solo e leva-las ao escri-
torio do Irga para analise. E feita de-
pois uma reunidao com o extensionis-
ta para a troca de idéias e informa-
¢des técnicas. “Na minha proprieda-
de ndo € necessaria uma assisténcia
técnica permanente”, garante o pro-
dutor, que se mostra satisfeito com a
parceria formada com a instituigdo ga-
ucha. “Visitas técnicas freqlientes do
extensionista e minha participagdo em
eventos na Estagdo Experimental me
ddo o embasamento necessario para
tocar a lavoura de forma adequada.”

Para este ano, a verba or¢amenta-
ria do Irga é de RS 25,3 milhdes, cer-
ca de 10% acima do montante libera-
do em 2000. A area da pesquisa foi
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priorizada, com 23% do valor. Esse
valor possibilitard o desenvolvimen-
to de novas variedades, convénios
com universidades e continuidade de
projetos. Outros 18,4% dos recursos
estdo sendo aplicados em assisténcia
técnica e extensdo rural, com o obje-
tivo de intensificar a produgdo de in-
formacdes consistentes para a elabo-
racdo de conjunturais diarios que sir-
| vam de base ao trabalho do orizicul-
| tor.

Elevaciao —

Embora a assisténcia técni-
ca ndo atenda as necessidades
pela falta de novos investi-
mentos, as propriedades ru-
rais assistidas pela extenséo
rural apresentam produtivida-
des elevadas se comparadas
aquelas que ndo recorrem a
esse tipo de assisténcia. No
caso do milho, a produtivi-
dade no Rio Grande
do Sul chegou a ser
quase 30% maior. Um
levantamento feito
pela Emater/RS apon-
tou que houve aumen-
to na produtividade
nas principais culturas
gatuchas: 5,2 mil kg/ha
nas lavouras de arroz assistidas por
técnicos contra uma média de 5,1 mil

e
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Esteves, da Agenciarural, destaca
que o enfoque da extensdo rural
no Brasil mudou

RS

kg/ha. Na soja, atingiu-se 1,9 mil kg/
ha, contra 1,6 mil kg/ha. Nas lavou-
ras de trigo, a média do Estado foi de
1,7 mil kg/ha e, a dos assistidos, de
1,9 mil kg/ha. O feijao chegou a mil
kg/h4, contra uma média do Estado de
743 kg/ha.

Modelo — A extensio rural no
Brasil foi introduzida no Brasil em
1948 com o apoio de organizagoes pli-
blicas e privadas dos Estados Unidos,
como parte dos programas de ajuda
ao desenvolvimento do Terceiro Mun-
do. Os modelos, objetivos e
praticas da extensdo rural bra-

sileira, portanto, nio foram
criados a partir de uma de-
manda local, ndo correspon-
dendo a realidade do meio
rural e do desenvolvimento
agrario brasileiro. A propos-
ta de um servico de incenti-
Vo € suporte a moderni-
zagdo da agricultura
no Pais, com o langa-
mento de estratégias
capazes de qualificar e
expandir a produgio,
levou a criag¢do de or-
ganizagdes de exten-
sdo rural em todo o
Brasil.

Mesmo que a assisténcia técnica
nio se mostre eficiente, o servigo &

i

Resultados positivos: lavouras que contam com o suporte da assisténcia técnica tém apresentado rendimentos médios elevados

considerado um importante instru-
mento de apoio ao desenvolvimento
rural. Essa importdncia € ainda maior
se for considerada a agricultura como
principal voca¢do economica do Bra-
sil. Por muitos anos, a assisténcia téc-
nica deu maior importancia a adogao
de novas tecnologias para o produtor,
tendo como objetivo o crescimento da
producio e da produtividade. Com
isso, a tecnologia era prioritaria em
relagdo a demandas como crédito ru-
ral e capitalizagdo dos produtores.
“Embora a adocdo de inovagdes tec-
nologicas resultasse em aumento de
produtividade, muitas vezes nio pro-
vocava aumento efetivo de renda para
o produtor. “Isso fez com que muitos
produtores passassem a resistir a ado-
¢do de novas tecnologias, gerando
frustragdes entre os técnicos de exten-
sdo rural”, afirma o agronomo gatcho
Flavio Amorim.

Para ele, o sucesso da extensdo
rural depende de uma série de inicia-
tivas, que vao desde a participacio
dos produtores no processo de forma-
¢do de pregos de seus produtos até a
integracdo do agricultor nas discus-
soes de politicas publicas voltadas
para o setor. “E impossivel imaginar
que so a extensao rural solucione pro-
blemas tdo complexos como esses”,
diz Amorim. M
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Aplica¢do em LINHA
ovu a LANCO

Artigo técnico analisa as alternativas tecnologicas

ao alcance do agricultor e suas vantagens

d0 estamos aqui para explicar a
Noma como o calcério atua no

solo. Isso deixaremos para os
profissionais em agronomia, que pode-
rio fazé-lo com melhor eficiéncia. Nos-
sa intengdo ¢ abordar, de forma resumi-
da, a polémica que envolve a aplicagdo
de calcério sob o ponto de vista do ma-
quindrio agricola e suas alternativas de
aplicacdo, dependendo do tipo de equi-
pamento que serd utilizado: distribuidor
centrifugo, pendular e equipamento de
distribuicdo em linha.

Antes disso, devemos salientar que
existe uma frase segundo a qual “nada
que ¢é feito as pressas se faz da maneira
correta”. Alguns anos atrés, a aplicagdo
de calcario era efetuada com méquinas
que faziam sua distribui¢do apenas em
linha, ¢ hoje existem também méquinas
que a realizam a lanco, sobre o solo.
Apesar da grande atengdo que vém sen-
do dada — pelos profissionais dedicados
a pesquisa e pelos fabricantes —aos equi-
pamentos que distribuem esse produto a
lanco, por mais eficientes que estes se-
jam, ainda existem graves problemas
para manter a uniformidade de distribui-
¢do durante a aplicagdo em campo.

Mesmo que a maquina possua regu-
lagens eficientes e ficeis de serem reali-
zadas, o fator tempo sempre faz com que
a uniformidade de aplicagio do produto
sofra grandes prejuizos. Com o apareci-
mento das maquinas a lango, ainda
é possivel verificar, em vérias regides do
Pais, muitos produtores aplicando cal-
cério sem levar em consideragdo uma
série de pré-requisitos que devem ser
levantados antes e durante sua aplicac@o
a lango.

Algo dificil de ser compreendido ¢ o
porqué da técnica, que oferece tamanhas

Carlos Andersson — engenheiro agricola da UFPel

vantagens, ser tdo pouco difundida no
Pais. A resposta ¢ a desinformagio do
agricultor, que nfo possui o habito de fa-
zer a analise do solo, da qual depende o
técnico para estabelecer as recomenda-
¢es necessarias, definindo a dose e tipo
de calcdrio a serem utilizados. Aliado a
isso, hd o fato da calagem ser vista como
custeio da lavoura e nfio como investimen-
to. Seu resultado ndo é imediato, aconte-
ce gradativamente.

Varios aspectos agrondmicos e mer-
cadologicos devem ser levados em con-
sideragdo para aplicagdo dessa técnica.
Entretanto, ndo podemos esquecer que
esta devidamente comprovado o real
aumento da produtividade da cultura em
solos que sofreram aplicagdes gradati-
vas de calcdrio. Sob o ponto de vista eco-
némico, também esta evidenciado que
o retorno financeiro existe, bem como a
eficiéncia de aplicacio do calcério tanto
em solos que serdo plantados em siste-
ma convencional de preparo quanto os
cultivados em sistema de plantio direto.
Esta demonstrado tecnicamente, por al-
guns trabalhos especificos, que o calca-
rio no sistema de PD exerce perfeitamen-
te sua fungo de corregdo do solo, até

Coeficiente de

Figura 1 — Uniformidade de distribuicdo para mdquina em linha
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uma determinada profundidade. A prin-
cipal diferenga entre os dois sistemas de
plantio é que no PD os processos de aci-
dificagdo do solo ocorrem em menor
grau de intensidade e de forma mais lo-
calizada na superficie, onde esta a maté-
ria orgénica (palhada), o que permite a
utilizagdo do calcario somente nas ca-
madas mais superficiais do solo.
Conforme dados da Associagdo Na-
cional de Difusdo de Adubos (ANDA),
a capacidade de moagem de calcario no
Brasil é da ordem de 50 milhdes de tone-
ladas, sendo que o consumo interno vem
caindo ano a ano, estando hoje na faixa
das 20 milhdes de toneladas. Apesar do
custo do calcario ser baixo, temos que
levar em consideragdo que, somado ao
frete até o agricultor, resulta em valores
mais significativos. Em contrapartida,
com base em pesquisas realizadas por vé-
rios Orgdos nacionais, entre eles a Em-
brapa, a quantidade total de calcario que

0 solo necessita
pode ter sua aplica-
¢do parcelada du-
rante mais de uim
ano, o que prOVOCﬂ
uma diluigdo nos
custos da lavoura.
Naio se pode esque-
Cer o retorno que
esse insumo trard a
produtividade da
cultura.

Algumas consi-
deracoes devem ser
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feitas em func¢do de resultados obtidos
em trabalhos realizados a campo com a
finalidade de comparar a eficiéncia en-
tre 0s equipamentos para aplicacio de
calcario. Conforme normalizagio exis-
tente, verificamos essa eficiéncia anali-
sando-se suas distribui¢des transversal
¢ longitudinal em campo. Estaremos, a
partir desse ponto, detendo-nos apenas
nos resultados obtidos para distribuigdo
transversal nos diferentes métodos.
Distribuicdo em linha — O equi-
pamento de distribui¢ao em linha pos-
sui, logicamente, uma largura de tra-
balho definida. Para a obtencao dos re-
sultados especificados na figura 1, tra-
balhamos com um distribuidor com ca-
pacidade para 1,5 mil quilos e largura
de trabalho de 3 metros. A partir de
varias velocidades de trabalho, reali-
zamos a coleta de amostras de calca-
rio ao longo de toda sua faixa de dis-

~— — e —

zem que até 10 %
€ considerado baixo, entre 10% e 20
%, médio e 20% a 30 %, alto, sendo
que CV maior que 30 % ¢ tido como
muito alto.

Nossa avaliagdo ¢ de que o coefi-
ciente de variagdo ndo deve ultrapas-
sar os 10%. Portanto, conforme pode
ser observado na figura I, a distribui-
¢do desse tipo de equipamento estard
prejudicada para velocidades de ope-
ragdo superiores a 7 km/h.

Distribuicio a lanco — Grande
parte da aplicagdo, principalmente de
corretivos, € realizada com maquinas a
lanco. Essas maquinas exigem algumas
regulagens bdsicas no que concerne a
vazdo e largura de trabalho. A largura
de trabalho € determinada em fungdo
de uma regularidade minima da dosa-
gem desejada, obtida a partir de uma
sobreposi¢do com as passadas adjacen-
tes. A definigdo dessa largura de traba-

Divulgagdo

lho ou largura efetiva a ser adotada &
feita por meio de avaliagbes em cam-
po, com base igualmente nos valores
dos coeficientes de variagio (CV) obti-
dos através das curvas de distribuig@o.

A escolha desse tipo de maquina,
pelo agricultor, se deve principalmen-
te a elevada capacidade operacional
(CO), em hectares/hora, que pode ser
obtida em campo. Como mencionamos
anteriormente, a rapidez com que uma
atividade for realizada pode provocar
outras complicagdes, a exemplo, espe-
cificamente para esse tipo de maqui-
na, uma pequena uniformidade de dis-
tribuigdo do calcario em campo. Isso
pode ser visualizado na figura 2.

O procedimento normalmente uti-
lizado para a determinagdo da largura
efetiva também é baseado no coefici-
ente de variagdo (CV). Para tanto, se
realiza uma simulagdo de recobrimen-
tos sucessivos com os valores acumu-
lados nos coletores e calcula-se 0 CV
para cada situagdo de recobrimento si-
mulado para a determinac@o da largu-
ra efetiva. Os valores de CV para as
diferentes larguras efetivas simuladas
podem ser entdo plotados. O compro-
misso entre um valor baixo de CV e
um valor pratico para a largura € que
efetivamente devera ser utilizada no
campo.

E valida a utilizagdo de abafadores
ou cortinas para evitar a deriva, porém
estaremos fixando a largura efetiva de
trabalho da maquina. Isso ndo signifi-
ca que a distribui¢io sob o abafador
estara ficando uniforme.

Apesar dos resultados especifica-
dos na figura 2 terem sido consegui-
dos em ambiente fechado, portanto
sem a interferéncia do vento, podemos
observar que os valores do coeficiente
de variagdo obtidos estdo concentra-
dos em faixa ndo aceitavel. Logo, a dis-
tribuigdo do calcario estd sendo reali-
zada com pequena eficiéncia.

Queremos dizer, com isso, que as
maquinas de distribui¢do em linha,
apesar de possuirem uma capacidade
operacional (hectares/hora) pequena
quando comparada aos distribuidores
a lango, ainda executam um trabalho
mais uniforme, realizando com gran-
de eficiéncia a correcdo do solo, des-
de que a velocidade de trabalho do
equipamento mantenha-se dentro de li-
mites que proporcionem melhor distri-
bui¢do. M
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RASTREABILIDADE

fambém para as frutas

O programa Producdo Integrada de Frutas (PIF)

garante a identificacdo do produto desde a fonte

de produgdo até seu destino final

produgdo de frutas esta passan-
A do por uma mudancga estrutu-

ral, que envolve desde a procu-
ra por produtos mais nutritivos e livres
de agrotoxicos até a preservagao ambi-
ental. A fruticultura busca, por meio de
um conjunto de agdes, a profissionali-
zacdo de toda a cadeia produtiva e a
adequagdo as exigéncias do mercado
externo. Uma dessas agdes € 0 progra-
ma Producdo Integrada de Frutas (PIF)
do Ministério da Agricultura, Pecuaria
e Abastecimento (MAPA). O programa
institui normas de producdo e embala-
gem para frutas brasileiras, ajustadas a
legislagdo internacional que regulamen-
ta o consumo de alimentos.

O Ministério da Agricultura publi-
cou a Instru¢io Normativa (Didrio Ofi-
cial da Unido de 04/02/2002) que revi-
sa e regulariza de forma obrigatoria e
moderna a comercializacdo de frutas no
pais, comegando pelas uvas ¢ abacaxis
enquanto outros produtos ja estdo em
consulta publica. O novo sistema, im-
plantado por intermédio de padrdes, va-
riedades e tabelas, entre outros, vai de-
finir nos rétulos uma nova linguagem
técnica para informar com clareza a ori-
gem do produto e suas caracteristicas
para comercializd-lo com seguranca.

Com o novo sistema, sera possivel
determinar por codigo-de-barras os pro-
dutos desde sua origem até a ponta do
consumo. Vai permitir também a per-
feita rastreabilidade fitossanitaria (con-
di¢do cada vez mais exigida pelos con-
sumidores) e, principalmente, ampliar
a participago brasileira no mercado in-
ternacional de frutas.

Iniciado em 1999, na verdade a PIF
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IF em funcionamen-
do Brasil em compe-
ternacional esta liga-
e qualidade da fruta
0, a implementagio
0 importante, segun-
Juisadores.
denador-geral de De-
zetal do Ministério da
te do Profruta, José
0, 0s principios basi-
roducdo Integrada de
rados, principalmen-
e desenvolvimento de
acordo entre os agen-
Ino ¢ desenvolvimen-
ambém extensdo ru-
nica, associagdes de
produtores e autori-
dades, por meio de
um processo multi-
disciplinar”, explica
|0 coordenador. Des-
sa forma, além da
qualidade, assegura-
S€ que a fruta produ-
Zida esteja em con-
formidade com os

rentes polos de producdo. Na coorde-
nacdo desses projetos, além do proprio
MAPA, estdo envolvidos cinco univer-
sidades, seis institui¢des estaduais de
pesquisa e assisténcia técnica e nove
centros de pesquisa da Embrapa, abran-
gendo 11 Estados da Federagdo e 14 es-
pécies frutiferas.

Maior rigor — A PIF trabalha ba-
sicamente com vista ao mercado exter-
no. Isso porque, nos paises que formam
a Unifo Européia, em 2003 entrara em
vigor a legislagdo que passa a regular
com maior rigor a circulagio e consu-
mo de produtos alimenticios. A partir
do ano que vem, apenas as frutas com
selos de certificacdo conforme as nor-
mas terdo acesso a esses mercados.

Uma das frutas que sai na frente na
adequagdo a essa exigéncia é a magi.
Segundo José Rozalvo Andrigueto, do
Ministério da Agricultura, a Produgdo
Integrada de Maga (PIM) esta sendo
institucionalizada depois de quatro anos
de implementacdo e validagdo do siste-
ma nos Estados do Parana, Rio Grande
do Sul e Santa Catarina. A PIM sera a
primeira a ser implantada, de acordo
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produgio de frutas esta passan-
A do por uma mudanca estrutu-
ral, que envolve desde a procu-
ra por produtos mais nutritivos ¢ livres
de agrotoxicos até a preservagao ambi-
ental. A fruticultura busca, por meio dﬁ’
um conjunto de agoes, a profissionali-
zacdo de toda a cadeia produtiva e a
adequacdo as exigénclas do mercado
externo. Uma dessas agoes € O progra-
| ma Produgdo Integrada de Frutas (PIF)
| do Ministério da Agricultura, Pecuaria
¢ Abastecimento (MAPA). O programa
institui normas de produgdo e embala-
gem para frutas brglsileiras, ajustadas a
legislagdo internacional que regulamen-
ta 0 consumo de alimentos. _
O Ministério da Agricultura publi-
cou a Instrugio Normativa (Didrio Ofi-
cial da Unido de 04/02/2002) que revi-
sa e regulariza de forma obrigatdria e
moderna a comercializa¢ao de frutas no
pais, comegando pelas uvas ¢ abacaxis
enquanto outros produtos ja estdo em
consulta pablica. O novo sistema, im-
plantado por intermédio de padrdes, va-
riedades e tabelas, entre outros, vai de-
finir nos rotulos uma nova linguagem
técnica para informar com clareza a ori-
gem do produto € suas caracteristicas
para comercializa-lo com seguranca.
Com o novo sistema, Serd possivel
determinar por codigo-de-barras os pro-
dutos desde sua origem ate a ponta do
consumo. Vai permitir tambem a per-
- feita rastreabilidade fitossanitaria (con-
digéio cada vez mais. exigida pelos con-
sumidores) €, Pfi“_‘”l?a]me"te:.a'nglpl_iar
| a participago brasileira no mercaco in-

ternacional de frutas.
nlzli:ii:?gdo em 1999, na verdade a PIF
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é uma das a¢Ges prioritarias do Progra-
ma de Desenvolvimento da Fruticultu-
ra (Profruta) e consiste em um sistema
de produgdo de livre adesdo dos produ-
tores e empacotadores, no qual se prio-
riza a aplicagdo de métodos ecologicos
e higienicamente mais seguros (tanto
para o homem quanto para o meio am-
biente), alta qualidade dos frutos, requi-
sitos sociais e retorno econdmico.

A produgio integrada surgiu da ne-
cessidade de se racionalizar o uso de
agroquimicos, sem prejuizo a produgio
e a produtividade das culturas. Sua ori-
gem estd na Europa, ainda na década de
70. De la para ca, o conceito expandiu-
se para diversas areas da agropecuaria.

Todos os principais produtores de

frutas mantém a PIF em funcionamen-
to. A capacidade do Brasil em compe-
tir no mercado internacional esta liga-
da ao aumento de qualidade da fruta
nacional e, por isso, a implementacdo
desse sistema € tdo importante, segun-
do técnicos e pesquisadores.

Segundo o coordenador-geral de De-
senvolvimento Vegetal do Ministério da
Agricultura e gerente do Profruta, José
Rozalvo Andrigueto, os principios basi-
cos que regem a Produgdo Integrada de
Frutas estdo amparados, principalmen-
te, pela elaborag@o e desenvolvimento de
normas de comum acordo entre os agen-
tes de pesquisa, ensino e desenvolvimen-
to. “Isso envolve também extensio ru-
ral, assisténcia técnica, associacdes de
produtores e autori-
dades, por meio de
um processo multi-
disciplinar”, explica
0 coordenador. Des-
sa forma, além da
qualidade, assegura-
se que a fruta produ-
zida esteja em con-
formidade com os
padrdes comerciais
adotados pelos pai-
ses consumidores.

Conforme An-
drigueto, o Brasil ja
possui diretrizes ge-
rais e normas técni-
cas para a PIF. A re-
gulamentagio do
sistema assegura a
identificacgdo de ori-
gem do produto e a
rastreabilidade dos
processos adotados
ao longo da cadeia
produtiva.

A participacdo
do Ministério da
Agricultura, por in-
termédio do Profru-
ta, esta viabilizando
a implementagdo de
32 projetos de Pro-
du¢do Integrada de
Frutas (dos quais
cinco em fitossani-
dade), em parceria
com o Conselho
Nacional de Desen-
volvimento Cienti-
fico e Tecnologico
(CNPq), em dife-

rentes polos de produgdo. Na coorde-
nacdo desses projetos, além do proprio
MAPA, estdo envolvidos cinco univer-
sidades, seis instituicdes estaduais de
pesquisa e assisténcia técnica e nove
centros de pesquisa da Embrapa, abran-
gendo 11 Estados da Federacéo e 14 es-
pécies frutiferas.

Maior rigor — A PIF trabalha ba-
sicamente com vista ao mercado exter-
no. Isso porque, nos paises que formam
a Unido Européia, em 2003 entrara em
vigor a legislagfio que passa a regular
com maior rigor a circulagdo e consu-
mo de produtos alimenticios. A partir
do ano que vem, apenas as frutas com
selos de certificacdo conforme as nor-
mas terdo acesso a esses mercados.

Uma das frutas que sai na frente na
adequagdo a essa exigéncia é a maca.
Segundo José Rozalvo Andrigueto, do
Ministério da Agricultura, a Produ¢do
Integrada de Magd (PIM) estd sendo
institucionalizada depois de quatro anos
de implementagdo e validagdo do siste-
ma nos Estados do Parand, Rio Grande
do Sul e Santa Catarina. A PIM sera a
primeira a ser implantada, de acordo
com o modelo de avalia¢do da confor-
midade do Programa de Produg@o Inte-
grada de Frutas.

Conforme Andrigueto, foi previsto
que a partir de agosto/setembro de 2002
os produtores e empacotadoras de ma-
¢ds que comprovarem experiéncia em
produgdo integrada de, no minimo, um
ciclo agricola, podem aderir ao sistema
e ser avaliados por meio de Organis-
mos de Avaliacdo da Conformidade
(OAC), recebendo um Selo de Confor-
midade (PIF Brasil), com a chancela do
Ministério da Agricultura e do Inme-
tro. “Todo esse sistema executado ga-
rante a rastreabilidade da fruta, tendo
em vista o registro obrigatério das ati-
vidades em todas as fases, envolvendo
a produgdo e as condigdes em que fo-
ram produzidas, transportadas, proces-
sadas e embaladas”, diz o coordenador.
“As frutas poderdo ser identificadas
desde a fonte de produgdo até o seu
destino final, a venda.”

Ele explica que os selos, contendo
codigos numéricos, serdo aderidos as
embalagens das frutas, possibilitando a

| qualquer pessoa obter informagdes so-

bre a procedéncia do produto, procedi-
mentos técnicos operacionais adotados
e produtos utilizados no processo pro-
dutivo, dando transparéncia ao sistema
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e confiabilidade perante o consumidor.
“Com a Producio Integrada de Frutas
e os Organismos de Avaliacdo da Con-
formidade em funcionamento, o Brasil
estara em condicdes de competitivida-
de e igualdade para comercializar, a
partir de 2003, em qualquer mercado
internacional e disponibilizar, no mer-
cado interno, frutas de qualidade idén-
tica as exportadas”, prevé o corredna-
dor-geral de Desenvolvimento Vegetal
do MAPA e gerente do Profuta, José
Rosalvo Andrigueto

Uva e abacaxi — O Ministério da
Agricultura lancou recentemente as nor-
mas oficiais para classificacdo de uva
fina, uva ristica e abacaxi, validas para
todo o territério nacional. O governo
disponibilizou recursos, por meio do
programa Profruta, da ordem de R$ 200
milhdes, com juros de 8,75% ao ano,
pagéveis em 8 anos. As normas de clas-
sificagdo e padronizacdo tiveram inicio
com essas duas frutas, em funcdo da
importéncia econdmica da uva para o
Pais e do abacaxi, principalmente para
os Estados do Nordeste. Além disso, a
tecnologia para padronizagdo desses
produtos estava bastante adiantada.

Segundo o presidente da Federagao
da Agricultura do Estado do Parana
(FAEP), Agide Meneguette, a razao
para se lan¢ar as normas paulatinamente
¢ evitar que haja grandes alteragdes no
mercado em um Gnico momento. “En-
tendemos que todos os agentes preci-
sam aprender a trabalhar no novo siste-
ma, e nesse primeiro momento ¢ bom
que seja produto a produto.”

Segundo o dirigente, ja passaram
pelo processo de consulta publica os
produtos magd, kiwi, batata e cebola.
“Agora serdao analisadas as propostas de
alteragdo encaminhadas e, em breve,
langadas as instru¢des normativas com
as regras de classificagdo, que entdo
passardo a ser obrigatdrias”, explica.

O Parana conta com um programa
especifico para a fruticultura. Trata-se
do Hortiqualidade Parand, resultado de
um acordo de cooperagdo entre a Se-
cretaria de Agricultura e Abastecimen-
to do Parana, FAEP, Servigo de Apoio
4 Pequena Empresa (Sebrae/PR) ¢ Or-
ganizagdo das Cooperativas do Estado
do Parana (Ocepar). O programa ini-
ciou-se em 1999 (assim como a PIF),
buscando resolver o entrave que, segun-
do Meneguette, historicamente dificul-
ta que o produtor se aposse de uma fa-
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Sistema de rastreabilidade

Amaga no bin recebe uma etiqueta com um

“= i
Embalagem

codigo de barras.

Aetiqueta é incluida no banco de dados,
contendo as caracteristicas da fruta e sua
origem no pomar.

Nos processos de classificagdo e embala-
gem, a fruta é separada em lotes.

Apos o processamento,ela recebe um
novo cadico de barras, que contém calibre,
categoria e marca.

Amaca évendida e carregada para ex-
portagéo em todo o mercado interno.
Apbs o embarque, permanece um registro

Expedigdo

tia maior da renda do setor: a falta de
transparéncia na comercializacdo.

A proposta do Hortigualidade, im-
plementado em parceria com a Compa-
nhia de Entrepostos e Armazéns Gerais
de Sdo Paulo (Ceagesp), enfoca a cons-
cientizacdo dos agentes de comerciali-
zagdo, principalmente produtores,
quanto a importancia da adogdo de um
sistema de classificacdo de frutas, ver-
duras e legumes. Esta ¢ feita por meio
de padrdes que definam classes e cate-
gorias e permitam, mesmo a distincia,
que um vendedor garanta que entrega-
| ra exatamente o produto solicitado pelo

contendo o cédigo do Pallet que embarcou.
Através de seu cddigo e lote, & possivel
rastrear a fruta até a origem no pomar.

comprador. “A classificagido ¢ feita na
lavoura e os produtos de diversos pa-
droes sdo destinados aos diferentes
mercados, de acordo com as exigénci-
as dos consumidores”, explica o presi-
dente da FAEP. “O simples fato de an-
tecipar para a lavoura a classificagdo
que os consumidores realizariam na
gdéndola dos supermercados, evita que
grandes volumes de alimento se trans-
formem em lixo.”

Rastreabilidade — O engenheiro
agronomo Ossir Gorenstein, do Centro
de Qualidade em Horticultura da Cea-
gesp, explica que rastreabilidade do ali-




mento, sob uma conceituacdo genéri-
ca, é a capacidade de determinar sua ori-
gem e as transformacgdes a que foi sub-
metido, mediante informagdes registra-
das no produto. Segundo Gorestein, no
tocante aos alimentos, a preocupagdo
com a saude publica tem emergido mais
recentemente. “Problemas com toxin-
fec¢des alimentares nos Estados Uni-
dos, causadas por hamburgueres, os ca-
sos de mortes provocadas pela doenga
da vaca-louca na Europa e, mais recen-
temente, a discussdo sobre os alimen-
tos transgénicos, tém colocado a ques-
tdo da rastreabilidade em primeiro pla-
no na area da saude publica, assim como
na esfera do comércio internacional.”
Conforme Gorenstein, na Ceagesp
essa preocupagdo foi traduzida em um
esforco de divulgagdo da exigéncia da
rotulagem dos produtos horticolas. “Fo-
ram editadas mais de 50 mil cartilhas
sobre o assunto”, diz o agrénomo. “A
rotulagem, entendida como a afixacgio
de informagdes obrigatdrias sobre o ali-
mento, € o passo indispensavel para se
estabelecer a rastreabilidade junto ao
consumidor”, acrescenta. Segundo o
agronomo, em relagdo aos hortifrutico-
las frescos, a exigéncia de classificacdo
do produto destinado diretamente a ali-
mentagdo, acompanhada de rotulagem,
constitui um importante fator nesse
processo.Ele adiantou que a Ceagesp
estd formulando um programa de certi-
ficagdo para fruta doce —uma das carac-
teristicas mais apreciadas pelo consumi-
dor. O procedimento seria aplicado as
frutas que tiverem regulamentos técni-
cos de identidade e qualidade aprovados
pelo Ministério da Agricultura e forem
objetos de classificacdo pelo produtor,
em conformidade com as normas legais.
“Entendemos que tal programa
podera representar um forte es-
timulo a classificagdo pelos
produtores e um avango para
a difusdo da rastreabilidade.”
Manga — O Programa de
Producdo Integrada de Fru-
tas esta fortalecendo o agro-
negocio da manga e uva
cultivadas no Vale do
Sao Francisco, para
elevar sua competiti-
vidade no mercado
internacional. Juntas,
elas somam mais de
80% do volume e
40% do valor das ex-

Meneguette, da FAEP: agentes precisam
aprender a trabalhar no novo sistema

Valorizar e aumentar a competitividade da uva brasileira é uma das metas da PIF

portagdes brasileiras de frutas, segundo
dados da Empresa Brasileira de Pesquisa
Agropecuaria (Embrapa), unidade Semi-
Arido, vinculada ao MAPA. !
De acordo com a Embrapa Semi-Ari-
do, a PIF prevé o controle rigoroso so-
bre a aplica¢do de insumos quimicos, a
qualidade da dgua para irrigacio e a sai-
de e higiene dos técnicos e trabalhado-
res nos pomares. Os plantios submeti-
dos as normas de produgdo integrada tém
localizagdo georreferenciada pelo siste-
ma GPS e ¢ registrado todo o manejo
agricola a que sdo submetidos. Esse pro-
cedimento, conforme a Embrapa, vai tor-
nar possivel a rastreabilidade da area
onde foi colhido algum fruto que tenha
apresentado problemas fitossanitarios.
Neste ano de 2002, a manga e a uva
produzidas de acordo com as orienta-
¢oes do programa receberdo um certi-
ficado de qualidade. Assim, as empre-
sas que fazem parte da produgdo
integrada terdo assegurado o
acesso ao mercado internaci-
onal. A certificagio terd por

integrada definidas para aque-
las frutas.
Hoje, conforme informa-
¢oes da Embrapa, 20 empre-
sas exportadoras de uva
(725,15 hectares)
e 25 de manga
(3.170,60 hecta-
res) participam do
programa. Em
média, o emprego
de insumos qui-

base as normas de produgio |

‘No caso da manga, apenas 14% da area |

micos teria sido reduzido em cerca de |
30%. Em alguns pomares, a porcenta-
gem foi ainda maior. Na Fazenda Boa
Esperanca (localizada no municipio de
Petrolina/PE), exportadora de manga e
uva, a aplica¢do de fungicidas para o
controle de doencas na mangueira bai-
xou mais de 76% depois que 0 manejo
dos pomares se adequou as normas da
produgdo integrada. Segundo a técnica
agricola Karla Consuelo, no ano 2000
foram realizadas 21 aplicacdes e, no ano
seguinte, apenas cinco. “O Programa de
Producdo Integrada ¢ fundamental para
a fruticultura brasileira expandir sua
participagdo no mercado internacional”,
afirma o pesquisador Paulo Roberto Co-
elho Lopes, chefe-geral da Embrapa
Semi-Arido e coordenador das a¢des do
programa na cultura da mangueira. Se-
gundo ele, as exportagdes do Pais cor- |
respondem a apenas 1% do comércio
mundial do setor. A um passo da certi-
ficagdo, as frutas brasileiras estdo ap-
tas a competir no mercado americano
(que cresce a taxas de 25% a 30% ao
ano) e no europeu (que cresce entre
10% e 12% ao ano).

A expansdo das exportagdes de
manga e uva para 9 mercado externo ¢
tida, pelos especialistas, como essenci- |
al para incrementar o desenvolvimento |
do semi-arido em bases sustentaveis.

plantada no Vale do Sdo Francisco
(12.500 hectares) encontra-se em pro- |
dugdo plena e estabilizada. Outros 24%
estdo em fase de implantagio ¢ 60% em
produgdo crescente.
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0 conceito na pr

N a Agricola Fraiburgo, localizada na
cidade de Fraiburgo, em Santa Ca-
tarina, o conceito da rastreabilidade foi
implantado entre 1998 ¢ 1999 com a
cultura da maci, em um investimento
inicial de US$ 150 mil. A empresa,
que tem um faturamento anual apro-
ximado de R$ 40 milhdes, atua nos
mercados nacional e externo, expor-
tando principalmente para o Reino
Unido, Alemanha e Holanda. A Frai-
burgo ¢ tida como responsavel pelo
sucesso da introdugdo das principais
variedades comerciais de mag¢d no
Brasil.

O Packing House ¢ a unidade da
Agricola Fraiburgo responsavel pela
recep¢io, armazenamento, classifica-
¢do0, embalagem e expedicdo das frq-
tas produzidas pelos pomares e adqui-
ridas de terceiros. O sistema de auto-
macdo industrial foi desenvolvido in-
ternamente e permite o rastreamento
da fruta desde sua origem até o con-
sumidor, proporcionando condig¢des
de detectar problemas com as frutas
antes mesmo delas deixarem o setor
industrial da empresa.

Segundo Alexandre Biazin, da
| Tecnologia de Informag¢do da Agrico-
la Fraiburgo, depois de colhida e
acondicionada em caixotes especiais
(0os chamados “‘bins’), a fruta rece-
be, ainda no pomar, uma etiqueta con-
tendo informagdes sobre o local da
colheita. Os bins sdo transportados,
entdo, para o setor de packing house,
onde passam pela avaliacdo de con-
trole de qualidade para, depois, serem

armazenados em cdmaras-frias. Du-
rante a armazenagem, utiliza-se bai-
xa temperatura para que a fruta redu-
za o consumo de aglicar e a emissio
de gases, prolongando o periodo de
maturacéo.

O sistema de classificagdo separa
as magcas segundo suas caracteristicas,
tais como cor, tamanho e qualidade. O
processo se da por meio de um sensor
otico que analisa a fruta. As informa-
¢oes sdo captadas pelo sensor e envia-
das a uma central de processamento,
que ira diferenciar as frutas e decidir a
qual grupo cada uma pertence. Apés o
processamento, ela recebe um novo cé-
digo-de-barras, que contém calibre, ca-
tegoria € marca. Através de seu codi-
go e lote, € possivel rastrear a fruta até
a origem, no pomar.

A embalagem se d4 imediatamen-
te antes da macd ser carregada para o
transporte. Hoje, a Agricola Fraibur-

Biazin, da Agricola Fraiburgo, destaca que
a operacionalizagdo comega ainda no campo

“do

Divulgag
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ica
go conta com dois equipamentos
destinados a embalar as magés, cada
um deles com capacidade para 650
caixas de 18 quilos cada uma por
hora, totalizando um volume de
23,4 mil kg/h. O setor de expedi-
¢do tem capacidade de carregar um
volume de 400 toneladas de maci
por dia, o que equivale a cerca de
dois caminhdes de 14 toneladas por
hora, com um pico de carga de oito
caminhGes simultaneamente, carre-
gando um volume de 750 caixas de
18 quilos cada um.

Alexandre Biazin explica que, na
pratica, a operacionalizacdo come-
¢a ainda no campo, antes mesmo da
colheita. Nos meses de novembro e
dezembro, quando as frutas estdo se
formando, amostras das folhas sdo
analisadas em laboratoério, para se
avaliar seu futuro potencial. Com
essas projecdes, ja é possivel defi-
nir a estratégia comercial da empre-
sa para 0 ano seguinte nos merca-
dos interno e externo. Para Biazin,
a rastreabilidade € importante para
ambos os mercados. “As normas da
Unido Européia prevéem que o sis-
tema serd obrigatorio a partir de
20037, diz. “No mercado interno, as
vendas diretas ao varejo sdo bastan-
te facilitadas pelo controle de qua-
lidade que a rastreabilidade permi-
te e, além disso, 0 processo permite
agilidade e controle na qualidade do
produto, resultando em clientes
mais satisfeitos e redugio de perdas
para a empresa.” B

A Granja
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Case IH faz a entrega oficial dos primeiros tratores MX Magnum

comercializados na Agrishow, em Ribeirdo Preto/SP

s mesmas terras que serviram

como campo de testes para o

MX Magnum da Case IH tam-
bém destacaram-se como palco para a
entrega técnica do maior trator do Bra-
sil, cujas primeiras unidades foram co-
mercializadas em junho na Agrishow, em
Ribeirdo Preto/SP. A Usina Santa Cruz,
em Araraquara/SP, com capacidade ins-
talada para trés milhoes de toneladas de
cana-de-agucar, adquiriu dois tratores
270, sendo a primeira a reunir seus ope-
radores de maquinas para receberem as
instrugdes técnicas de funcionamento e
configuragdo da maquina.

A partir de fevereiro deste ano,
antes de ser apresentado ao publico
na Agrishow, o novo modelo passou
por cerca de 90 dias de testes de
engenharia, com o objetivo de
adequar o trator as condi-
¢des agricolas brasileiras.
Foram mais de mil horas
de trabalho nas mais se-
veras condicdes de cul-
tivo de cana no interior
de Sdo Paulo (Arara-
quara e Ribeirdo Preto)

e na regido do munici-

Lillo:
cana, passa em qualquer lugar"

"se ele passou em dreas com

Luciana Radicione

pio de Luis Eduardo Magalhies/BA. Na
fase de testes, o trator operou com diver-
sos componentes, como grades de arras-
to superpesadas, grades intermediarias e
subsolador (5 a 7 hastes) com profundi-
dade de 45 a 50 centimetros. A resisténcia
do veiculo foi comprovada ji na fase de
experimentagfio a campo, onde s6 foram
realizadas paradas para troca de pecas e
de motor (nos trés modelos da marca). “Os
resultados ficaram acima do normal, em
consumo e rendimento™, destacou o dire-
tor comercial Calogero Cusumano (co-
nhecido como Lillo), da Racine Tratores
—concessionaria Case [H e New Ho-
lland em Araraquara.

Estratégia — A Case IH esta
investindo pesado no pdés-venda ao
colocar no campo diversos profissi-

onais para realizar a entrega téc-

nica dos tratores. Durante trés
meses, eles estardo visitan-

do as propriedades para

orientar operadores so-
bre as funcoes das ma-
quinas. Nas entregas
técnicas sdo esmiucados
todos os itens de funci-
onamento (mais de

100), operagdo e manutencdo do veiculo.
Na Usina Santa Cruz, esse procedimento
reuniu cerca de 15 funcionarios que, du-
rante um dia, receberam orientagdes ted-
ricas e puderem verificar, na pratica, toda
a tecnologia agregada ao novo trator.

De acordo com o engenheiro Ricardo
Malfitano, responsavel pelo suporte ao
produto ¢ cliente da Case IH, a entrega
técnica proporciona ao operador um mai-
or proveito do equipamento, na medida
em que o profissional recebe capacitacao
para lidar corretamente com a tecnologia.
“0 operador ndo so aprende a conduzir a
méquina, como também a entender as
funcdes que ela pode fazer por ele”, ex-
plica o engenheiro.

Os operadores recebem informagdes
bésicas para comegar a operar sozinhos
o trator, “No treinamento € mostrado que
dirigir ndo ¢ somente operar, mas sim
conhecer o trator, € nesse momento sdo
explicados os procedimentos de garan-
tia, troca de d6leo e manutencao da ma-
quina”, destaca Ricardo Malfitano, res- |
saltando ainda que, apesar de todos os |
avangos, a operacionalidade MX Mag- |
num ¢ bastante simples e de facil com-
preensdo.
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MODERFROTA

SUCESSO
‘‘'nrovado e comprovado”’

E consenso entre os fabricantes de

A Granja

maquinas agricolas que o Moderfrota é o grande

responsavel pelo cenario favoravel

azer um balango dos dois anos
F do Moderfrota, linha de finan-

ciamento idealizada pelo Minis-
tério da Agricultura e operada pelo Ban-
co Nacional de Desenvolvimento e So-
cial (BNDES). Esse foi o motivo pelo
qual a diretoria de maquinas ¢ imple-
mentos agricolas da Associa¢ao Naci-
onal dos Fabricantes de Veiculos Auto-
motores (Anfavea) € 0 ministro da Agri-
cultura Marcus Vinicius Pratini de Mo-

L

raes receberam, no més de agosto, em

Sédo Paulo, os jornalistas dos veiculos
de imprensa mais representativos do
Pais. Segundo estimativas da Anfavea,
que tem como associadas os nove mai-
ores fabricantes do segmento, a venda
de tratores agricolas e colheitadeiras
deve ter um crescimento de 12,6% nes-
te ano. Isso representa 40 mil unidades
absorvidas pelo mercado interno e mais
10 mil destinadas as exportagoes.
Caso a estimativa da entidade se
confirme, a comercializagdo em 2002

serda a maior dos ultimos 15 anos. A 1l-
tima vez que a inddstria conseguiu rom-
per a marca das 40 mil maquinas foi em
1986, quando foram negociadas 45,6
mil unidades. A entidade divulgou ain-
da que, em 2001, a venda de maquinas
agricolas no mercado doméstico somou
35,5 mil unidades e o setor obteve um
faturamento de US$ 1,7 bilhdo, ou 8,1%
da industria automobilistica brasileira.
De acordo com o vice-presidente da en-
tidade, Persio Luiz Pastre, a intengio é

48 - SETEMBRO 2002



alargar o crescimento de 2003 entre 4%
e 5%, para que seja dada continuidade
ao processo de modernizagdo da frota
brasileira. Nas previsdes da Associa-
¢do, se continuar esse ritmo de reno-
vagdo, em 2006 o Brasil tera o mesmo
nivel tecnolégico dos Estados Unidos
e Europa.

Nas exportacdes, a participag¢do &
ainda mais expressiva: a previsdo ¢ de
que se fature USS 610 milhdes com as
vendas externas em 2002. Esse valor re-
presenta 15% do que serd remetido a
Exterior pelo segmento automobilisti-
co — o total devera fechar em US$ 4
bilhdes. O rendimento ficara 11,3% su-
perior ao de 2001, quando as industrias
registraram exportagdes da ordem de
US$ 548 milhdes. Se comparado as
vendas externas de 2000, ano de langa-
mento do Moderfrota, o crescimento
salta para 31,1%.

Ha consenso, entre os cinco maio-
res fabricantes, de que o cendrio favo-
ravel dos dois Gltimos anos (e para o
futuro) foi possivel gragas ao Moder-
frota. Segundo Persio Luis Pastre, da
Anfavea, 80% das
vendas passam hoje
pelos recursos do
programa de reno-
vacdo da frota agri-

cola, enquanto os  Ano

outros 20% pelos 199G e, e A I
bancos das monta- 2000 ...,
doras e pelo siste- F200/|RENEEEEEE—
ma bancirio de 2002 ...,

uma forma geral.
Com os juros anu-
ais fixos de 8,75%
para a pessoa fisica ou juridica com
renda bruta até R$ 250 mil, e de
10,75% para os que faturam acima
disso, foi possivel aos produtores pla-
nejar a longo prazo sabendo o valor
das prestac¢des do inicio ao fim do fi-
nanciamento.

Ao mesmo tempo, isso desenca-
deou o planejamento de caixa das em-
presas, com a certeza da continuidade

BRASIL — EXPORTAGOES DE

MAQUINAS AGRICOLAS AUTOMOTRIZES
(1999-2002)

em US$ milhoes
450

Fonte: Anfavea / *Estimativa

BRASIL — VENDAS INTERNAS DE

MAQUINAS AGRICOLAS AUTOMOTRIZES
1999/2002

Fonte: Anfavea / *Moderfrota / *"Estimativa

O ministro Pratini de Moraes fez questio de
destacar que jd estd garantida a verba de
RS 1 bi para o primeiro semestre de 2003

do crescimento das vendas. “O progra-
ma fez com que a frota nacional, que
antes tinha 18 anos, fosse reduzida e
permitiu que 0s
produtores tives-
sem ganhos em
produtividade’’,
explica o ministro

Em mil unidades  pp5tini de Moraes.

............................ 24,7 Além disso, per-
---------------------------- 31,1 mitiu estabilidade
............................ 35,5 ao setor industrial,
............................... 40  que ganhou com-

petitividade e vem
ampliando, a cada
ano, as vendas
nos mercados interno e externo.” Para
Pastre, contribui o fato de os produto-
res brasileiros estarem mais conscien-
tes de que o investimento em tecnolo-
gia tem resultado imediato na producéo.
“Houve um salto na gestio do negécio,
com forte apego ao continuo ganho de
eficiéncia através do investimento em
tecnologia”, diz o dirigente.

Para fazer frente ao aumento da de-
manda por maquinas e implementos
agricolas, estdo previstos investimen-
tos da ordem de US$ 220 milhdes para
o periodo de 2001 a 2003, em fabri-
cas, produtos e tecnologia. No biénio
1999-2000, a industria ja havia desti-
nado US$ 186 milhdes. Além disso.
serd necessaria a contratagio de 400
funcionarios ainda neste ano.

O grande temor parece ser essa des-

Glauco Menegheti

| to de produtividade de 62% entre os

continuidade da politica que garante
juros a precos diferenciados aos agro-
pecuaristas. Mesmo que o novo presi-
dente da Republica eleito seja de opo-
sicdo, Pratini de Moraes garantiu que,
para o primeiro semestre do proximo
ano, ja esta garantido e aprovado pelo
Conselho Monetario Nacional (CMN)
RS 1 bilhdo destinado ao Moderfrota.
Para o segundo semestre de 2002, o
atual governo tem disponivel ainda R$
1,07 bilhdo. Indagado sobre a conti-
nuidade do programa caso seja eleito
um candidato de oposi¢@o, o ministro
disse acreditar que niio serdo elimina-
dos programas de sucesso como 0 Mo-
derfrota.

Com os langamentos de maquinas
mais sofisticadas para grandes areas
agricolas, os fabricantes querem que
Pratini de Moraes negocie um maior
aporte de recursos para 0s seis primei-
ros meses do préoximo ano, que coinci-
dem com o periodo da colheita. Na ava-
liagdo dos empresarios do setor, o0 Mo-
derfrota é um dos fatores responsaveis
pela nacionalizagdo de tratores, 0 que
gerou uma diminui¢do nos pregos. E
dado como certo um aumento da de-
manda para o proximo ano, € 0 mon-
tante de RS 1 bilhdo parece ser conser-
vador para o primeiro semestre de 2003.

Para o ministro, o Brasil se transfor-
maré, em ¢inco ou seis anos, N0 maior
produtor agropecuario do mundo. “Para
iss0, serd preciso que os agricultores te-
nham equipamentos modernos, com bai-
xo indice de perdas”, diz Pratini. O sal-

anos-safra de 1990/1991 e 2001/2002,
conforme ele, teve a ver com a entrada
de maquinas mais potentes e eficientes.
Outro forte argumento a favor de que o
Brasil venha a ser o principal fornece-
dor de alimentos € que ainda existem 90 |
milhdes de hectares disponiveis para a |
agricultura, sem contar a area da Flores-
ta Amazonica e as reservas legais. ll
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PASTAGENS

desmodio (Desmodium ovali-
Jfolium) é uma leguminosa for-
) rageira perene, originaria da
Asia. A planta € um subarbusto que atin-
ge até um metro de altura. O caule se
apresenta praticamente livre de pélos, ex-
ceto nas extremidades, onde ocorre uma
pilosidade fina e sedosa. Os nds inferio-
res do caule, quando em contato com o
solo, enraizam-se facilmente. As folhas
sdo trifoliadas, com foliolos ovais, sendo
o terminal maior que os laterais. As flo-
res sdo plrpuras ou rosa-escuro, tornan-
do-se azuladas ap6s a completa abertura.
Nas condi¢des regionais, floresce e fruti-
fica entre abril e julho, caracterizando-se
por uma alta produgdo de sementes (100
a 200 kg/ha). Introduzida no Brasil na
década de 70, atualmente encontra-se dis-
seminada nos tropicos umidos, sendo
considerada uma das leguminosas mais
promissoras para a Amazonia.

Considerando-se que as pastagens na
Amazénia Ocidental sdo, basicamente,
cultivadas e constituidas por gramineas,
o desmodio surge como uma alternativa
para o melhoramento destas, devido ao
bom valor nutritivo e capacidade de in-
corporar expressivas quantidades de ni-
trogénio ao solo (100 a 160 kg/ha/ano).

Clima e solo — O melhor desempe-
nho do desmoédio ocorre em regioes Gmi-
das com precipitagdes entre 1.200 € 2.500
milimetros anuais. Apresenta elevada re-
sisténcia a seca e ao sombreamento, po-
rém moderada tolerancia ao fogo.

Essa forrageira possui grande adap-
tacdo a solos de baixa fertilidade natu-
ral, sendo capaz de atingir 80% de seu
rendimento méaximo de forragem sob
80% de satura¢do de aluminio e 2 mg
P/kg, além de ser tolerante a0 manga-
nés toxico. No entanto, o crescimento
pode ser incrementado pela elevacdo do
pH através da calagem. Em solos com
baixa disponibilidade de fosforo, respon-
de marcadamente a adubagdo fosfata-
da. I¥ uma leguminosa promiscua, no-
dulando intensamente com as estirpes
nativas de Rhizobium, porém sua ca-
pacidade de transferéncia de nitrogénio

Newton de Lucena Costa — Chefe-geral da Embrapa Rondénia

1

DESMODIO, bom desemp

ao sistema solo-planta ¢ baixa.

Estabelecimento — Apesar do de-
senvolvimento ser inicialmente bastante
lento, uma vez estabelecido apresenta
excelente vigor e alta produtividade, tor-
nando-se muito competitivo.

O plantio deve ser realizado no inicio
do periodo chuvoso (outubro/novembro).
As sementes podem ser distribuidas a lan-
¢o ou em linhas (manual ou mecanicamen-
te), a profundidade de 2 centimetros, com
espacamento de 0.5 a 1 metro entre linhas.
A densidade de semeadura sera de 2 a 3
kg/ha (lango) e 1,5 a 2 kg/ha (linhas). Para
a fom:lag:ﬁo de pastagens consorciadas com
gramineas, recomenda-se 0,5 a 1 kg/ha
de sementes da leguminosa.

!:.s.sementes apresentam dorméncia
mecanica. A escarificacio
pode ser feita por imer-
sdo em agua quente (80
QC por 3 a 5 minutos),
imersiio em acido sulfi-
rico concentrado, por 20
minutos, ou em solugio
de soda caustica a 20%,
por 30 minutos.

Producio — O des-
modio cresce rapidamen-

te e produz bastante forragem, no entan-
to a produtividade depende do tipo de solo,
manejo e condigoes climaticas. Em Ron-
donia, os rendimentos de forragem estio
em torno de 8 a 12 tthae 4 a 5 t/ha de
matéria seca, para os periodos chuvoso
€ seco, respectivamente.

A leguminosa apresenta abundante
crescimento e forma consorciagdes com-
pativeis e equilibradas com capim-colo-
nido (Panicum maximum), quicuio-da-
Amazonia (Brachiaria humidicola), bra-
chiarfio (B. brizantha cv. marandu), ca-
pim-andropogon (Andropogon gayanus
cv. planaltina) e capim-elefante (Penni-
setum purpureum).

Trata-se de uma excelente fonte de
proteina para os rebanhos bovinos, buba-

Leguminosa é apontada como excelente fonte de proteina
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enho em regioes Umidas

linos e eqiinos, principalmente durante o
periodo de estiagem, ja que seus teores de
proteina bruta variam entre 13% e 16%,
enquanto uma graminea tropical, em sua
fase 6tima de utilizacdo, apresenta de 8%
a 10%. Com oito semanas de crescimen-
to, apresenta 0,19% de fésforo, 0,55 %
de calcio e 48,2% de digestibilidade in vi-
fro da matéria seca. Seus teores de tanino
sdo relativamente elevados, quando com-
parados aos de outras leguminosas forra-
geiras tropicais, o que pode resultar em
menor consumo, notadamente durante o

periodo chuvoso. Os ganhos de peso po-
dem variar de 300 a 500 g/an/dia e de 500
a 800 kg/ha/ano. Tolera moderadamente a
defoliacfio e recupera-se bem quando sub-
metido a pastejo controlado, nio devendo
ser rebaixado a menos de 20 centimetros
acima do solo.

Manejo — O desmadio pode ser utili-
zado sob a forma de feno, pastejo direto,
puro ou consorciado com gramineas, para
a formacfo de bancos de proteina (pique-
tes exclusivos apenas com a leguminosa)
ou através de cortes para fornecimento em

Foros: Divulgagdo

cochos. Quando o uso se da em bancos
de proteina, o periodo de pastejo deve ser
de uma a duas horas/dia, preferencialmente
apos a ordenha matinal. Gradualmente, a
medida que os animais vdo se adaptando
ao alto teor de proteina da leguminosa, o
periodo de pastejo pode ser de duas a trés
horas/dia, notadamente durante a época
seca em que a alimenta¢@o dos animais tor-
na-se mais critica.

O dimensionamento da area do ban-
co de proteina depende da categoria e do
nimero de animais a serem suplementa-
dos, das exigéncias dos animais e da dis-
ponibilidade de forragem. Em geral, um
hectare de desmddio pode alimentar, sa-
tisfatoriamente, 20 a 25 vacas paridas
durante o periodo chuvoso e de 15 a 20
vacas durante a época seca. Em Rondo-
nia, a utilizacdo de bancos de proteina
com desmodio em complemento a pas-
tagens de Brachiaria brizantha cv. ma-
randu resultou em produgdes de 7,95 kg
e 7,43 kg de leite/vaca/dia, respectivamen-
te para os periodos chuvoso e seco, as
quais superaram aquelas obtidas por va-
cas pastejando apenas a gramineas (7,03
kg e 6,10 kg leite/vaca/dia). A utilizagdo
do feno de desmodio na alimentagéo de
ovelhas deslanadas da raca santa inés,
durante o periodo seco, proporcionou um
ganho de peso de 49,32 g/an/dia, o que
representa um acrécimo de 1.526% com-
parativamente aquelas sem suplementa-
¢do (3,23 g/an/dia). B

Néio perca na proxima edigédo

O BRASIL AGRICOLA

da revista

www.agranja.com
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OTICIAS DA ARGENTINA ;

N

Exportacoes em ALTA

No momento, a cadeia
lactea apresenta interesses
distintos. Por um lado, a
desvalorizagdo do peso sig-
nificou um duro golpe para
os produtores primarios,
que devem pagar seus in-
sumos em dolar. Por outro,
a industria melhorou sen-
sivelmente o desempenho
nas exportacdes. No pri- & |
meiro semestre de 2002, os |
embarques ao exterior cres- |
ceram 40% em relagio ao
ano passado, alcancando
um volume de 100 mil toneladas e um
ingresso de US$ 155 milhdes.

Deste total, 77 mil toneladas corres-
pondem aos leites fluido e em po, pro-
dutos que tém aumentado sua partici-
pagdo nos volumes exportados. Em re-
lacdo aos principais destinos, se desta-
cam o Brasil (37 mil toneladas), Argé-
lia (11 mil toneladas), Jordénia (5 mil
toneladas), Venezuela, Chile e México
(3 mil toneladas cada um).

O fato mais significativo é que, até
dezembro de 2001, o Brasil monopoli-
zava as compras do leite argentino. Atu-
almente, o socio do Mercosul perdeu
seu predominio e hoje a Argentina ex-
porta para mais de 30 destinos. Cabe
destacar que o crescimento das vendas
externas foi muito mais modesto para
queijos, representando apenas 3% em
volume. Nesse segmento, o Brasil man-
teve seu predominio nas compras.

SEM AFTOSA

Na opinido do coordenador do convé-

nio para a erradicac¢do da febre aftosa no
Conesul (Argentina, Brasil, Paraguai e
Uruguai), Francisco Muzio, a meta regio-
nal é liberar a América do Sul dessa enfer-
midade a partir de 2009.

A idéia é fortalecer sanitariamente a
regifio para afastar de vez o flagelo e, além
disso, criar um Comité Veterinario Perma-
nente para negociar com outros paises. Mu-

zio avalia que a erradicagio ndo foi possi-
vel devido a erros nas tarefas de preven-
¢do. “De todo modo, a resposta ante a re-
introdugéo do virus foi boa e os fatos de-
monstram isso”, explica o coordenador.
“Agora estamos em outra etapa e, dentro
do programa hemisférico de erradicagdo,
fazendo esforgos necessarios para coorde-
nar corretamente a prevencio e fortalecer
mais uma vez o bloco regional.”

Trigo

O inicio de agosto transcorreu com
chuvas escassas e temperaturas muito
baixas. Esta situag@o nfo contribuiu
para a implantag@o do trigo, observan-
do-se um enchimento de grios muito
demorado no centro e no sul da provin-
cia de Buenos Aires. Da intencdo de
plantio estimada inicialmente, foi plan-
tado 90% da 4rea.

| | Soja

A safra foi encerrada com um volu-
me final de 29,93 milh&es de toneladas.
Para a temporada 2002/2003 é espera-
do um novo incremento da superficie
plantada.

Novilho

Os precos do animal em pé tiveram
novos aumentos, fazendo com que o
quilo-vivo do novilho ficasse em tor-
no dos 50 centavos de peso. As eleva-
das cotagdes estdo sendo sentidas nos
precos baixistas, gerando grandes pre-
ocupagdes ao governo nacional.

Leife

A disputa pelos precos ao produtor
continua. Produtores de leite de Cérdo-
ba e Santa Fé insistiram para que a in-
dastria melhore os valores pagos. Atu-
almente eles recebem 26 centavos de
peso e estdo reivindicando um prego em
torno de 30 centavos.

IMPORTACAO de algodao é inevitdvel

Como conseqiiéncia dos
magros resultados da tltima
safra, as indutstrias argenti-
nas do ramo téxtil comeca-
ram a importar algoddo. De
acordo com dados do setor
privado, j4 foram formaliza-
dos contratos para 22 mil to-
neladas, podendo chegar a
30 mil toneladas até o fim
do ano. Curiosamente, 0
Brasil — outrora grande
comprador da argentina — €
quem abastece hoje o mer-
cado local com a fibra. A in-
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distria nacional tem uma ca-
pacidade de processamento de
500 mil toneladas, sendo que
na temporada 2001/2002 sé
foram produzidas 60 mil tone-
ladas de fibra (de ma qualida-
de, diga-se de passagem).

A origem desta crise esta
vinculada as mas colheitas dos
ultimos quatro anos, castigadas
pelo clima excessivamente
tmido, pela redugao dos pre-
¢os internacionais e pelo avan-
¢0 da soja em areas tradicional-
mente ocupadas com algodéo.

A Granja
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Instituto Nacional de Processamento de Embalagens Vazias

O Instituto Nacional de Proces-
samento de Embalagens Va-
zias (inpEV) esta solicitando
aos administradores de todas as unida-
des de recebimento de embalagens va-
zias de defensivos agricolas espalhadas
pelo Pais que fornegam ao Instituto co-
pias das licencas ambientais expedidas
pelos érgdos responsaveis. A atual le-
gislagdo exige que as centrais ¢ postos
de recebimento sejam licenciados am-
bientalmente antes de poderem funcio-
nar, seja para receber embalagens que

ja passaram pelo processo de triplice la-
vagem ou nio. A exigéncia legal inclui
trés documentos especificos — licenca
prévia, licenca de instalagdo e licenga
de operagdo, de modo a assegurar que
o local escolhido, o projeto da uni‘dade
e suas condicdes efetivas de funciona-
mento sejam compativeis com as nor-
mas de seguranca para manuseio das
embalagens vazias. A autorizagio do
orgio de controle ambiental‘local ¢ obri-
gatdria ndo s para o recebimento, mas
também para que o inpEV possa efetu-

ar a retirada das embalagens, segundo
informa o gerente de Operagdes da
entidade, Paulo Ely do Nascimento.

Com a inauguragdo da central de
Nova Mutum/MT, na primeira
quinzena de agosto, o inpEV
atingiu a marca de 100 unida-
des de recebimento de emba-
lagens em atividade. Ao
todo, ja existem hoje 60
centrais e 40 postos de
recebimento espa-
lhados por todo o
Brasil, além de ou-
tras 41 centrais e
180 postos que es-
tdo em fase de pro-
jeto ou construcéo.
Assim que essas
novas unidades
estiverem concluidas (até meados de
2003), o total serd, portanto, de 321 uni-
dades em funcionamento, estima o ge-
rente de Operagdes do Instituto. Até o
final de dezembro de 2002, a estimati-
va do inpEV € de que estardo operando

Paulo Ely: “A licenga ambiental é obrigatoria
tanto para o recebimento, pela unidade, quanto
para a retirada das embalagens, pelo inpEV?™’

inpEV solicita licenca ambiental
para retirar embalagens

95 centrais e 100 postos de re-
cebimento.
Para acelerar o processo de
implantag¢do de unidades e as-
sim agilizar todo o sistema de
processamento de embala-
gens vazias de defensi-
vos agricolas, o Insti-
tuto vem trabalhando
também no sentido
de incentivar a for-
macio de associa-
¢oes de revendas, ja
que os revendedo-
% res desses produtos,
~ fde acordo com a
o3 atual legislagdo, de-
vem assumir a res-
ponsabilidade pela
implantagéo das uni-
dades de recebimento em suas regides.
Por determinacdo legal, cada revende-
dor € obrigado a indicar, na nota fiscal
de venda do produto, o posto ou central
mais proéximo para que o agricultor pos-
sa entregar as embalagens vazias.

Parana credencia gerentes e operadores

Entre 10 de maio e 7 de julho de
2002, a Superintendéncia de Desen-
volvimento de Recursos Hidricos e
Saneamento Ambiental (Suderhsa),
6rgdo executivo da Secretaria do Meio
Ambiente do Governo do Estado do
Parand, em parceria com a Universi-
dade Federal do Parana e o inpEV, re-
alizou um programa de treinamento de
grande envergadura para as Associa-
¢oes de Revendas e Cooperativas do
Estado do Parana, conseguindo for-
mar e diplomar 387 dos 421 partici-
pantes, entre gerentes e operadores de
unidades regionais, postos e coleta iti-
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nerante de embalagens vazias de de-
fensivos agricolas.

“A agdo desenvolveu-se nos munici-
pios de Londrina, Cascavel, Campo
Mourdo, Maringd, Guarapuava, Ponta
Grossa, Francisco Beltrdo e Curitiba,
tendo como objetivos preparar o pesso-
al para atender as exigéncias estabeleci-
das pela legislagiio federal e pelas nor-
mas do [AP, e fazer com que todos pas-
sassem a falar uma linguagem tnica, sob
os parametros da Instrugio de Trabalho
de Operacao Padrao. O resultado supe-
rou todas as expectativas, tanto em ter-
mos de qualidade quanto de quantida-

de, pois nesse Gltimo aspecto em treina-
mentos, em que esperavamaos no maxi-
mo 30 pessoas, apareceram 102, como
foi o caso de Londrina”, explica o exe-
cutor do inpEV e coordenador cientifi-
co do programa no Paran4, Adelino Pe-
lissari.

O sucesso do empreendimento gerou
novas solicitacdes — nos dias 2, 3 e 23 de
setembro, serdo feitos novos treinamen-
tos nos municipios de Maringa, Londri-
na e Cascavel, além de estar servindo de
base para o desenvolvimento, pelo inpEV,
de programas semelhantes a serem esten-
didos a outras regides do Pais.




. PLANTIO DIRETO

Uma INICIATIVA bem

pensada

Jorge Luiz Knebell — engenheiro agronomo e gerente do Centro Tecnologico Coopavel (CTC)

o passado, quando agricultores
Ne técnicos observavam a degra-
dagdio do solo, ndo se confor-
mavam com o modelo de agricultura,
importado de paises com climas dife-
rentes do nosso. Ocorria muita erosio
do solo, enfraquecendo-o ano a ano em
sua fertilidade natural. Esta era corri-
gida e, em poucos anos, enfraquecida
novamente. Surgiu entdo a conscién-
cia da necessidade de se iniciar o sis-
tema de plantio direto. Mas isso pas-
saria por muitas dificuldades porque
era preciso aprender novos conceitos
e, principalmente, quebrar paradigmas.
O revolvimento do solo é necessa-
rio em paises muito frios, como os eu-
ropeus € os Estados Unidos, de onde
vieram nfo apenas as maquinas e im-
plementos mas também as pessoas que
sabiam praticar a agricultura. L4, apos
0 inverno, a terra estava muito fria de-
vido & neve e geadas, precisando ser
mexida para aquecer ao sol, o que au-
xiliaria na germinagdo das sementes
quando estas fossem plantadas na pri-
mavera. O Brasil adotou entdo essa for-
ma de trabalhar a terra, e assim foi her-
dado um sistema de preparo do solo
que necessitava o revolvimento.
Por que adotar o PD? — Conti-
nuar na agricultura e obter sustentabi-
lidade a longo prazo, pensando nas ge-

ragdes futuras, implica em conservar
o maior fator de produgdo: os solos
agricolas. A melhor forma de cuida-
los para que possam ser usados no fu-
turo, é adotando o sistema de plantio

Lurdes Guerra

direto de maneira correta e eficaz.

O sistema de PD proporciona mui-
tas vantagens para a agricultura, como
redugdo da erosdo, melhoria nos niveis
de fertilidade, aumento no teor de ma-
téria organica do solo, maior armaze-
namento de 4gua e diminui¢@o nas per-
das por evaporacdo, sendo importante
também para a planta, pois predispde
menos a cultura ao stress hidrico (fal-
ta de chuva), além de contribuir para
redugdo do efeito estufa pelo seqiies-
tro do carbono e melhorar a qualidade
do ar e da dgua, com lucros inestima-
veis ao meio ambiente e a satde hu-
mana. Os custos de produgdo sdo re-
duzidos, ha menor necessidade de ma-
quinas e demanda de tempo para as
operagdes agricolas e o plantio pode
ser feito na época mais adequada. Por
fim, a técnica possibilita maior estabi-
lidade de produgdo e melhoria de vida
do produtor rural e da sociedade.

O que é 0 PD? — O sistema de
adogio de plantio direto ndo se resu-
me apenas ao uso de uma plantadeira
com disco de corte que faca o plantio
sem necessidade de preparo e revolvi-

Adocao do sistema exige uma série de cuidados que

devem estar sempre na mente do agricultor
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PLANTIO DIRETO

mento do solo anteriores ao plantio.

Para ter sucesso e sustentabilidade,
¢ necessaria uma série de cuidados que
sempre devem ser lembrados pelo agri-
cultor. O tripé € formado basicamente
por trés fatores que sdo os "alicerces"
do sistema: formacdo e manutengio
continua de palhada na superficie do
solo, rotagdo de culturas e menor re-
volvimento possivel do solo, somente
na linha de plantio, para efetuar a se-
meadura e adubacdo.

Cuidados ao iniciar — Para inici-
ar o sistema, o agricultor deve buscar
informacgdes técnicas com profissio-
nais (engenheiros agrénomos) e com
agricultores que obtém sucesso e sus-
tentabilidade com o plantio direto. Os
principais itens a serem observados na
adocdo do PD sido a correcio do solo
com base na andlise, incorporando o
calcério, a erradicacdo de plantas da-
ninhas de dificil controle, a elimina-
¢do de sulcos por erosdo do solo e a
descompactagdo do solo se houver
compactagdo superficial ou subsuper-
ficial. Deve ser feito também um pla-
no de rotacdo de culturas, adotando-o
efetivamente, ter uma estratégia de su-
cessdo de culturas que sempre propor-
cione cobertura vegetal viva e morta
no solo e a colhedora de griaos deve
ser provida de picador de palha para
fragmentar os residuos e distribui-los
uniformemente na superficie do solo.

Em regides quentes ndo ¢ aconse-
lhavel fragmentar a palha em tamanhos
muito pequenos, pois assim se decom-
pdem rapidamente. Isto também pre-
cisa ser observado no manejo dos adu-
bos verdes, que nio deverdo ser muito
fragmentados. O triturador de palha
(triton/geva) e a rogadeira, por exem-
plo, fragmentam muito a palha, levan-
do a rapida decomposicio na superfi-
cie do solo, o que ndo ¢ bom para o
sistema, pois a palha precisa ser abun-
dante e permanecer por um longo pe-
riodo de tempo.

Cobertura do solo — As culturas
comerciais nem sempre fornecem
quantidade de palha suficiente e em al-
gumas épocas do ano pode ndo haver
cultura implantada em toda area da
propriedade agricola. Para fornecer
mais palha na superficie do solo e evi-
tar o pousio na entressafra, inseriu-se
nas lavouras culturas que sdo exclusi-
vamente para a cobertura de solo ¢ adu-
bacdes verdes, no planejamento da ro-
tacdo de culturas. Essas culturas de
cobertura ndo promovem renda imedi-
ata, mas cumprem papel fundamental
na manutencio da produtividade e da
economicidade do sistema de plantio
direto.

As espécies destinadas a este fim
devem produzir grande quantidade de
massa vegetal (para que esta perma-
neca por longo periodo na superficie

PD possibilita aumentar o numero de plantas, resultando
em incremento de produtividade na lavoura

Lurdes Guerra

do solo sem se decompor rapidamen-
te), ter facilidade de produgdo de se-
mentes, capacidade de reciclar e in-
corporar nutrientes no solo, velocida-
de e uniformidade de desenvolvimen-
to vegetativo cobrindo rapidamente o
solo, facilidade de manejo mecéinico
ou quimico e ciclo compativel para se
adequar a cultura comercial, boa ca-
pacidade radicular para auxiliar na
descompactagido do solo e ndo apre-
sentar riscos de se tornarem plantas
daninhas;.

Existem vdrias espécies que podem
ser usadas com a finalidade de cober-
tura do solo e adubacio verde. Na Re-
gido Sul do Brasil ¢ utilizada em mai-
or quantidade a aveia preta no inver-
no, enquanto no Centro-Oeste se utili-
za o milheto. No entanto, outras plan-
tas podem ser cultivadas. Para saber
qual a melhor opgio deve-se buscar as
recomendagdes junto aos profissionais
técnicos de cada regido.

Na teoria e na pratica — Muitas
vezes o agricultor entra no plantio di-
reto sem um planejamento adequado e
sem adotar as praticas necessarias para
que tenha sucesso e seja sustentavel a
longo prazo. Por vezes ndo é feita a




Antes de iniciar o preparo da drea de plantio direto, o
agricultor deve estar munido de informacées técnicas

corre¢do adequada ou a descompacta-
¢do do solo. Nem por isso ele deixa de
ser funcional, mas pode encontrar al-
gumas dificuldades, que podem ser re-
solvidas no decorrer do tempo. A prin-
cipal falha que normalmente ocorre €
a falta da palha na superficie do solo e
0 pousio no inverno. Por isso, deve-se
ter um plano de agdo adequado, com
rotacdo de culturas e coberturas ver-
des que possam dispor de massa vege-
tal seca sobre o solo.

Na adogdo do sistema de plantio
direto o agricultor deve seguir os pas-

sos indicados no item “cuidados ao ini-
ciar o plantio direto”, anteriormente
comentado. Se ndo for possivel adotar
logo de inicio todas essas praticas, por
questio de recursos na propriedade ou
falta de conhecimento pratico, € impor-
tante que, o quanto antes, o agricultor
busque encaminhar de forma correta o
sistema, adquirido conhecimento com
profissionais da area. E possivel fazer
o plantio direto em em todos os tipos
de solos e climas do Pais, desde que
sejam seguidos os quesitos basicos
para sua implanta¢do.

Qual a importincia de se fazer o
PD? — Na adogéo do sistema de plan-
tio direto todos saem ganhando. O agri-
cultor ¢ o maior beneficiado porque
proporciona renda maior a longo pra-
z0, dando maior estabilidade a sua ati-
vidade e diminuindo a perda de fertili-
dade natural, sementes, solo e aduba-
¢oes, devido aos efeitos nocivos da
erosdo do solo. Diminuem as conse-
quéncias da acdo direta dos raios sola-
res sobre a terra, melhorando a ativi-
dade dos microorganismos benéficos
que contribuem para o desenvolvimen-
to e produtividade das culturas. O meio
ambiente também é contemplado, pois
o sistema evita a degradacdo da natu-
reza, perda de solo, formagdo de de-
sertos, poluigdo, assoreamento de rios
e represas e contaminagcdo de manan-
ciais de dgua.

Hoje o Brasil tem a tecnologia la-
pidada para adotar o PD em todo o seu
territorio. Tem a informagdo técnica e
maquinas adequadas que fazem o plan-
tio com eficiéncia nas mais diversas si-
tuagdes. O que falta em alguns locais
€ 0 apoio técnico ao agricultor e a cons-
cientizagdo para a importancia das van-
tagens do plantio direto e, principal-
mente, das desvantagens que o siste-
ma de plantio convencional traz para
a humanidade como um todo. Em
contrapartida, ja existe a consciéncia de
que a pratica do plantio direto ¢ indis-
pensavel no Pais, para o agricultor so-
breviva e tenha rentabilidade em sua ati-
vidade. Todos os meios necessarios para
a implantagio e condugio do PD com
éxito estdo a disposicdo. Esse conheci-
mento é gerado pela pesquisa, pelos
agricultores e técnicos que nesses qua-
se trinta anos foram persistentes no au-
xilio a geragdo dessa tecnologia. M
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ACUCAR E ALcooL

governo da India anunciou que, a

partir de janeiro de 2003, postos de
combustiveis de nove de seus Estados
irdo iniciar a comercializacio de gasoli-
na misturada ao dlcool. As inundacdes
em regides de alguns paises da Unifo
Européia ndo deverdo afetar em grande
proporgdo a safra 2002/2003 de beterra-
ba. Nas bolsas internacionais, 0s pregos
iniciaram a semana em baixa, mas recu-
peraram-se, fechando-a sem grandes os-
cilagdes. Em Nova York, a varia¢io acu-
mulada na semana foi de — 0,33% e em
Londres foi de — 0,55%, ambos para o
primeiro vencimento.

No mercado interno de agucar (Cen-
tro—Sul), a expectativa da Unica com re-
lacdo a safra 2002/2003 caiu em relagéo
a previsao anterior, passando para 264
milhdes de toneladas. As fortes desva-
lorizacdes da moeda brasileira frente a
norte-americana continuam a dar forga
para o processo de exportagdo do agl-

car, conferindo, assim, um certo suporte
as cotagbes do produto no mercado in-

Paulo Marques de Figueiredo Neto — pfiguciredo@bmf.com.br

Desvalorizagdo do Real incentiva as exportagoes

terno. Na BM&F, o contrato futuro de
aglcar, na maioria de seus vencimentos,
chegou a esbogar um movimento de bai-
xa, acompanhando as bolsas internaci-
onais, fechando a semana praticamente
estavel em relagdo 4 semana passada.
E interessante notar a correlacdo entre
as bolsas (ver grafico), para possiveis
operagdes de arbitragens por parte das
tradings. No mer-
cado fisico de al-
cool anidro, o setor
ainda vive a expec-

Artigo redigido em 15/8/2002

que ainda continua indicando uma mai-
or remuneragdo do agticar. No mercado
futuro de alcool anidro da BM&F, os
vencimentos outubro/2002 e dezembro/
2002 registraram altas de 0,19% e 1,79%
respectivamente na semana, 0 que cau-
sou altera¢do no valor do spread entre
esses vencimentos, que acabou a sema-
na negociado a R$27,00/m’.

Evolugao das Cotagdes do Contrato Futuro de
Alcool / Vencimento Outubro 2002- BM&F

tativa da concreti-
zacdo do programa
de formacéo de es-
toques de alcool fi-
nanciado pelo Go-
verno Federal, o
que reduziria a
oferta e daria su-

porte as cotagdes.
Vale notar a pari-
dade técnica entre
acucar e alcool,

ALGODAO

o s precos internos de algoddo con-
tinuam com ofertas de venda a R$
1,25 e de compra a R$ 1,20/1p, ainda
com tendéncia de alta. Espera-se, no en-
tanto maior oferta do produto para os

| proximos dias, em virtude de vencimen-

tos de compromissos do setor produtor.
Apesar dos pregos mais altos na pre-
sente temporada, devido & produtivida-
de média ser inferior aos niveis histori-
cos, teme-se por dificuldades de liqui-
dez do setor produtor. Do lado da in-
dustria, as vendas de fios estdo com bom
desempenho pelo fato de que esta épo-
ca do ano é de maior atividade das ven-
das para artigos de primavera/verao.
Apesar disso, de um modo geral as fia-
coes estdo com dificuldades de repas-
sar o aumento dos custos devido a alta
do prego de algodéo, fazendo com que
as compras sejam realizadas na medida
das necessidades, com estoques por
periodos os mais curtos possiveis. O
mercado externo ficou mais calmo apos

Baixa produ¢do mundial provoca aumento das cotagoes

a divulgacdo do ultimo relatorio do
USDA, que aponta para uma elevacgéo
da produgdo norte-americana. Por ou-
tro lado, agentes do mercado tém pro-
jetado maior importagdo de algoddo
pela China, o que é um vetor de alta.
Foram reportados negdcios para o tipo
6 fob, embarque julho e agosto de 2003
a US§¢ 45,00/1p.
Na semana encer-
rada em 14 de

Plinio Penteado de Camargo — gma@bmf.com.br

Artigo redigido em 15/8/2002

tes de Mato Grosso. Ainda para o mer-
cado externo, foram importadas 50 to-
neladas da China. O indice Esalq/
BM&F foi fixado em R$ 1,20/1p, paga-
mento a prazo. Na bolsa de Nova York,
o vencimento out/2002 fechou a US$¢
45,48/lp e o indice “A” da Cotlook fi-
cou em US$¢ 49,65/1p.

Evolugdo do Prego a Vista do Algodao

agosto, 0s correto- ases
res de algodio re-

120,50

gistraram 13.605

16,00

toneladas, um pe-

queno aumento
(2.143 toneladas a

g 111,50
g

107.00

mais) em relacdo a
semana anterior,
que foi de 11.462 200 4 B I AL
toneladas. Para ex- 153
portagdo, foram
registradas 420 to-

102.60 4

Fonte: Esalq/BMAF
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MILHO

Renda agricola serd estimulade

A expectativa do mercado quanto ao
abastecimento desta entressafra e
da proxima safra de verdo estd geran-
do certa especulagdo entre os analis-
tas ndo demonstrada entre os consu-
midores. A tranqiiilidade, dos tltimos,
para a safra que vem pode ser expli-
cada pela l6gica de que os atuais pre-
¢os altos podem levar a um movimen-
to imperceptivel de intensificag¢do de
plantio da cultura do milho em peque-
nas areas pulverizadas pelo Pais, nas
quais o plantio de soja ndo € viavel;
ou seja, podera haver um ligeiro au-
mento da oferta de milho em relagdo
ao mesmo periodo de da safra anteri-
or. A precocidade e regularidade das
chuvas poderdo determinar produtivi-
dades acima da média histérica.
Quanto a demanda, com a possivel re-
dugfo de alojamento de aves e suinos,
associada a firme demanda interna ¢
crescimento de vendas externas, os
pregos das carnes podem reagir via-
bilizando a aquisi¢cdo de milho em

patamares mais elevados de pregos.
Tudo indica que o segundo semestre
de 2002 e o ano de 2003 dardo bons
resultados aos produtores de milho e
soja, aumentando a renda em diver-
sas regides do Pais e alimentando eco-
nomias regionais. Na BM&F, em 15
de agosto, o vencimento novembro/
2002 ficou cotado a R$ 17,85/sc, o
janeiro/2003 a

BRASIL
Luiz Claudio Caffagni — lclaudio@bmf.com.br

Artigo redigido em 14/8/2002

me vendido representa 18,92% da ofer-
ta total de 17.415 contratos — cada con-
trato equivale a 27 toneladas. O pro-
grama de opg¢des do Governo ja néo
atrai tanto os produtores, pois sobra-
ram contratos em todas as regides, in-
dicando que o produtor esta esperan-
do melhores pregos para a proxima
safra dos ofertados pelo Governo.

RS 16,70/sc, o
mar¢o a RS

'Evolugao das Cotagdes do Contrato Futuro de Milho

Vencimento Novembro/02

16,45/sc e 0o maio 18,50

a R$ 16,25/sc. A

18.00

17,50

Companhia Na-
cional de Abaste-

17,00

cimento (Conab)

(RSisc)

. . 16,50
comercializou

16,00

3.295 contratos

15,50

no sexto leildo de
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CAFE

Produtor terd prote¢do no Conillon

pesar da volatilidade do dolar, os
mercados de café permaneceram
estaveis com pequena alta. Em Sio Pau-
lo, a semana de 7 a 14/08 encerrou com
a cotagiio de set/2002 4 US$ 43,90/saca,
alta de US$ 0,85/saca. O mercado foi
estavel e calmo, com os produtores in-
teressados no leildo de opgoes de ven-
da de café promovido pelo Governo
Federal para garantir pre¢os melhores
aos cafeicultores que sofrem com as co-
tagdes mais baixas que o pre¢o médio
historico do produto. Em Nova York,
para a mesma semana, o fechamento em
14/08 foi de US$¢ 48,20/1p, alta de
US$¢ 0,85/lp. Em Londres, a alta no
periodo foi de US$ 2,00/t, encerrando
a US$ 503.,00/t. O estoque certificado
em SP cresceu 34,7 mil sacas, no nivel
de 104,4 mil sacas. Em NY, o incremen-
to foi de 5 mil sacas, ao nivel de 2,175
milhdes de sacas.
O suporte e resisténcia base set/2002
em NY estava em 14/08, segundo ana-

listas, respectivamente a USS$¢ 46,50/
Ip e USS¢ 48.20/Ip.

Na exporta¢do, a qualidade Swedish
permaneceu com preco estavel a 20¢
abaixo de set NY. O tipo 17/18 fino foi
cotado a 16¢ abaixo de set NY, também
estavel.

No mercado interno, as cotagdes se
comportaram da
seguinte maneira:
Bica Dura Tipo 6
a R$ 111,00/saca,

W ¢

Sergio Beczkowski — sergioib@bmf.com.br
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A Evolugéo das cotagdes do Contrato Futuro e café
i vencimento Novembro/02 - BM&F
il

Artigo redigido em 15/8/2002

contrato preenchera um vacuo exis-
tente no mercado para aqueles que de-
sejam proteger o prego de seu café da-
quela variedade. Isto também facili-
tara a emissdo de CPRs, pois produ-
tores e compradores poderdo se bali-
zar em um pardmetro futuro totalmen-
te transparente. [

T B

52,00

alta de R$ 5,00/

50,00

saca; Bica Rio

48,00

Tipo 7aR$ 70,00/
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44.00
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m seu Relatério de Oferta e De-

manda Agricola Mundial, divul-
gado em 12 de agosto, o Departamen-
to de Agricultura dos Estados Unidos
(USDA) projetou a safra norte-ame-
ricana 2002/03 em 71,5 milhdes de to-
neladas, o que representou quebra de
6,3 milhdes de toneladas, ou seja, um
recuo de 8,10% em relagdo ao nime-
ro previsto no relatorio de julho (77,8
milhdes de toneladas). Esse fato pren-
de-se & ma situacdo das lavouras na-
quele pais. Segundo o USDA, o so-
matdrio dos indices relativos a plan-
tios em condic¢des tidas como ““boas”
ou “‘excelentes’ atingia apenas 42%
na data acima referida. Esses indices
vém caindo consistentemente nas ul-
timas semanas, o que traduz a quase
certeza de acentuada e parcialmente
irreversivel reducdo do coeficiente de
produtividade média norte-americana,
devido a déficits hidricos persisten-

tes.

Em conseqii€éncia, os estoques fi-
nais previstos pelo USDA para o ano-
safra mencionado ndo ultrapassam
4,21 milhées de toneladas, nimero
considerado baixissimo, sendo infe-
rior a quantidade de graos necessaria
para atender a um més de esmagamen-
to no mercado in-
terno norte-ame-
ricano. Ao encer-

R LN
Evolugdo dos precos da soja no mercado a vista

BRASIL

Antonio Bueno — bueno@bmf.com.br
Artigo redigido em 15/8/2002

Departamento de agriculfura norte-americano prevé quebra da safra 2002/2003

agora, para a safra 2002/03, estoques
finais mundiais de 22,9 milhdes de to-
neladas, em contrapartida as 29,37
milhdes de toneladas (conforme o re-
latorio de julho) e as 30,2 milhdes de
toneladas, numero atribuido aos esto-
ques finais mundiais na safra 2001/
02.
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rar-se esta edi¢io, i
em 15 de agosto, @ =
os pregos haviam |
disparado na bol- :
sa de Chicago e Nz
nos mercados in-
ternos em todos
os paises produto-

res, inclusive na
China, o quarto
maior produtor. O
USDA projeta
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BOI GORDO

mercado de boi gordo se mostrou

firme no periodo de 8 a 14 de agos-
to. O Indicador Esalg/BM&F passou de
RS 48.01/@ no dia 8 para R$ 48,98 no
dia 14, registrando uma alta de 2,02 %.
As cotagdes do mercado fisico manti-
veram-se elevadas pela pressio da pou-

ca oferta do produto por parte dos pe-
cuaristas que ainda aguardam novas al-
tas para venderem aos frigorificos. Na
reposicio, o Indicador do bezerro Esalq/
BM&F, referéncia Mato Grosso do Sul,
fechou no dia 14 de agosto a R$ 343,85/
cabeca. O mercado de carnes segue
pouco demandado, com o traseiro a RS
3,40/quilo e o dianteiro a R$ 2.30/qui-
lo. A alta no preco fisico se transmitiu
aos valores dos contratos futuros. No
pregio do dia 15, os vencimentos ago/
2002, set/2002, out/2002, nov/2002 e

dez/2002 encerraram respectivamente a |

R$ 50,72/@, R$ 52,85/@, R$ 53,70/@,

R$ 52,95/(@, R$ 52,45/(@. Para os con- |
| Unidos, Canada e

finadores, vale o lembrete de se atentar
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Fabio E. Meneghin/Graziela Braga

Mercado em alta com oferta reduzida

para os precos de outubro de 2002, su-
periores a RS 53,00/@, o que lhes ga-
rante remuneracdo acima do custo de
produgdo. A venda antecipada na
BM&F permite a fixagdo da lucrativi-
dade. Outros fatores que contribuiram
para a firmeza do mercado foram a
manutengdo da cotagdo do ddlar supe-

| rioraR§ 3,00 e a

expectativa do au-
mento das expor-

Artigo redigido em 14/8/2002

México (NAFTA) fazem com que o
mercado fique mais aquecido. Em 2001,
as exportagdes brasileiras de carne to-
talizaram US$ 2.5 bilhdes. Para este
ano, apesar da queda nos pregos das car-
nes no mercado internacional, a meta é
ultrapassar esse volume com a abertura
de novos mercados.

Contratos negociados de boi gordo

(Janeiro a julho de 2002)

tacdes de carne, | 27.000
Apesar do merca- |

do externo repre- |
sentar apenas 10%
do consumo de |
camne brasileira, as |
noticias das con- |
quistas dos merca- |
dos da China e da
possibilidade de
exportagdo futura
para os Estados

24.500 -

22.000 4
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ARROZ
USDA estima queda na produ¢do mundial

Departamento de Agricultura

dos Estados Unidos (USDA) es-
tima que a produgdo mundial de ar-
roz beneficiado em 2002/2003 sera de
384,4 milhdes de toneladas. Esse vo-
lume representa 10 milhdes de tone-
ladas a menos que o volume divulga-
do anteriormente. A revisdo da safra
se deu a partir da redugédo da produ-
¢do na India, considerada o segundo
maior produtor mundial de arroz. A
projecdo inicial era de que os india-
nos colheriam até 90 milhdes de to-
neladas, mas as estimativas agora
apontam para uma safra de 80 milhdes
de toneladas.

Os estoques mundiais também al-
teraram as previsdes do USDA. Na
comparagdo com o ano anterior, a pre-
visdo ¢ de que o estoque final apre-
sente queda de 18%, chegandoa 113,5
milhdes de toneladas, enquanto o con-
sumo apresente crescimento de 1%,
ficando em 408,6 milhdes de tonela-

das. Essa retragido da oferta mundial
indica um cendrio de pregos mais fir-
mes nos proximos meses, favorecen-
do o mercado brasileiro. Isso porque
um menor fluxo comercial reduz a
competicdo entre os grandes merca-
dos exportadores.

No final do més de agosto, os arro-
zeiros gauchos foram surpreendidos
pela alta dos pre-
¢os no leildo dos | g
estoques regula- '

médxima de R$ 22,41, ficando com
uma média de R$ 21,46. No Estado
do Mato Grosso, em 14 de agosto. fo-
ram ofertadas 22.330 toneladas e ne-
gociadas 15.676 toneladas, o equiva-
lente a 70% da oferta. Os precos va-
riaram de RS 15,30/60 kga R$ 17,10/
60 kg. O preco médio de fechamento
foi de RS 17,07/60 kg.
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Pregos médios R$

dores da Conab, X 1

uando foram co- rroz em casca rroz em casca
:lnercializadas 19.6 (50kg) (60kg)
mil toneladas de
arroz em casca das ;
safras 1998/1999e || 12000 RSN FeR0 !
1999/2000, o que '
representa 98,35%
da oferta. O preco
minimo de fecha- | Pelotas Cachoslra __ Capivari Cuiaba Goidnia Rio Verde i ‘
mento, R$ 19,01 a ‘ ®RS) dosu ®S) it G0) e

saca, apresentou Bl AL

SUINOS

Pre¢os apresentam queda de 22%

o pre¢o do suino apresentou uma
desvalorizagdo de 22% em 2002, em
comparagiio com 0s primeiros sete me-
ses do ano passado. Somente em julho
deste ano, a retracdo dos precos do quilo
da carne suina tipo raga foi de 6,4%, com
os pregos diminuindo de R$ 1,10 para R$
1,03. O patamar dos pregos verificados
tem permanecido abaixo dos pactuados
desde o inicio do ano, quando o prego
médio pago ao produtor no Parana gira-
va em tormo de R$ 1.44/kg. Em termos
percentuais, nos ultimos sete meses hou-
ve uma retragdo de 25,7% nas cotagdes,
enquanto que nos altimos 12 meses _che-
garam a atingir 22%. Em fun¢do disso,
os suinocultores da regidio Sul aproveita-
ram os pregos mais atrativos pagos nos
mercados de Sdo Paulo e Minas Gerais
para escoar o excedente da produgio.
Consegiientemente, a entrada dos suinos
procedentes principalmente do Parand ¢
Santa Catarina, pressionaram os pregos
paulistas e mineiros. Conforme o Centro

| sempenho econd-

de Estudos Avancados em Economia
Aplicada (Cepea) da Esalq/USP, houve
uma retra¢do inicial de 4,35% no quilo
vivo em Ponte Nova/MG e 4,49% em
Belo Horizonte/MG@G, ficando na média de
R$ 1,31. Em Campinas/SP, a queda foi
de 4%, ficando em R$ 1,35 kg/vivo. A
produgdo catarinense para este ano, esti-
mada em 712 mil
toneladas, repre-
senta um cresci-

Cotagdes suino vivo (R$/kg)

Para amenizar a crise financeira que afe-
ta os suinocultores de Santa Catarina, o
governo estadual autorizou no final de
agosto a redugio do valor do ICMS nas
operagdes interestaduais de saida de sui-
nos vivos. A base de calculo para o im-
posto passara a ser sobre R$ 1,05 por qui-
lo, contra os R$ 1,25 antes praticados.

mento de 7.4% so-
bre 2001. Esse au-
mento € estimado
pelo aumento da
oferta e da produti-
vidade, embora o
setor passe por uma
fase de baixo de-

mico, devido a ins- D T o e e e

PR
tabilidade dos pre-
cos e a forte pressio
sobre os custos.
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E sse tema marcou a aber-
tura do 40° Congresso
Brasileiro de Economia e So-
ciologia Rural, que ocorreu
no final de julho em Passo
Fundo/RS, e contou com a
participagdo de 500 profissi-
onais e estudantes da area. Se-
| gundo o presidente do Socie-

dade Brasileira de Economia
| e Sociologia Rural (Sober),
| Antonio Salazar Brandio, o
momento foi propicio a dis-
cussdo, em decorréncia das
| transformacgdes pelas quais
passou a economia brasileira
nos ultimos anos.

Um dos painéis que mais
atraiu a atenc¢do foi o apre-
sentado pelo técnico da Di-
retoria de Estudos e Politi-
cas Setorias do Instituto de
Pesquisa Economica Apli-
cada (Ipea), José Garcia
Gasques, sobre “Indicado-
res de Competitividade e de
Comércio Exterior da Agro-
pecuaria Brasileira™. Ao
| destacar os dados da pesqui-
| sa, o técnico destacou que o

setor externo € chave para o
crescimento. “No Brasil, a
agricultura estd ganhando
| competitividade em relacdo

' EQUIDADE E EFICIENCIA
'na agmultura bras:lem:

da Case IH

Case IH esta com

novo diretor nacio-
nal na area de vendas.
Isomar Martinichen

NOVO DIRETOR no comando

terlocutor da marca jun-
to aos clientes. Martini-
chen esta no grupo
CNH desde sua fun-

i lem-nndns a0 S
g'mm Brasileiny o
eSacJa/gfa Rura l

f T

a outros setores”, salientou.
“E, quando se torna mais
competitiva, aumenta a par-
ticipacdo no mercado mun-
dial.” Segundo Gasques, o
Pais tem boa posi¢do no
mercado mundial em produ-
tos como aglcar, carnes e
soja, mas estd perdendo ter-
reno com itens importantes
como café, cacau, fumo e
suco de laranja.

O sistema financeiro fez
parte da pauta de discus-
sdes. Na opinido do pesqui-
sador da Ohio State Univer-
sity, Richard Meyer, for-
mou-se um novo paradigma
para o desenvolvimento de
institui¢des financeiras, que
oferece empréstimos peque-
nos de custeio e incentivos
fiscais, mas traz consigo al-
tas taxas de juros. Ele expli-
cou que a penetracdo de sub-
sidios na area rural, em toda
a América Latina, ainda é
baixa. Para Meyer, no pas-
sado o Brasil cometeu erros
que ndo podem mais ser se-
guidos. “Se vamos querer
créditos de juros baixos, pre-
cisamos melhorar todo o sis-
tema financeiro brasileiro.”

Divelgagdo

dagdo, no cargo
de gerente na-
cional de ven-
das na New
Holland. Nos
ultimos quatro
anos, foi res-
ponsavel pela
area comercial
nos Estados do Parana e
Mato Grosso do Sul.

(na foto), natural
de Rio Negro/
PR, formado
em Adminis-
tracdo de Em-
presas, traba-
lha ha 26 anos
no setor agr;’-
cola. Sua prin-
cipal missao, alem de am-
pliar os negocios, € ser o in-

Divulgagio

Brasil EXPORTA MENOS
evantamento divulgado pela Confederacio da Agricultu-

l ra e Pecudria (CNA) aponta que o saldo da balanga do
agronegocio recuou no primeiro semestre desse ano. O Pais
exportou USS 7,76 bilhdes em produtos agropecudrios, uma
queda de 13,83% sobre o mesmo periodo em 2001. A redu-
¢do nas exportagdes e importagdes provocou uma queda de
16,2% no saldo da balanga, totalizando US$ 5,81 bilhdes. A
partir desse quadro, a expectativa para o ano de 2002 nio ¢
muito animadora: o setor nio devera atingir o saldo de US$
14,7 bilhoes alcancado em 2001.

: través da concessiona-

ria Tratormaster, chega
| a Salvador/BA a linha
| industrial de retroesca-
| vadeiras e empilhadeiras
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i Massey Ferguson. A unidade
| estainstalada no quilometro 14
| da BR 324, sentido Capital—

Feira, e quarenta funcionarios

fardo o atendimento. Segundo | no resto do Brasil (cerca de

Massey Ferguson inaugura REVENDA EM SALVADOR

o diretor de vendas da AGCO,
Carlito Eckert, a expectativa ¢
conquistar na Bahia o mesmo
share de mercado que possui

20%). A linha industrial é
formada pelas retroescava-
deiras MF 96 e MF 86 ¢
Maxion 750 e pela empilha-
deira Maxion 3000,

Glanueo Meneg




CONCESSIONARIA

Valtra conta com mais

um ponto-de-venda, a fi-
lial Ourinhos/SP. A inaugu-
racdo da Mercadao de Tra-
tores, considerada uma im-
portante revenda de maqui-
nas agricolas da regido oeste
do Estado de Sdo Paulo, con-
tou com a presenca de mais
de 400 convidados. O dire-
tor da empresa, Osmair Gua-
reschi, ressalta que a unida-
de ira atender a mais de 30
municipios. A regido € co-

Valtra inaugura MODERNA

nhecida pelo seu potencial
agricola, com cultivo diver-
sificado de milho, trigo e fei-
jdo, além da pecuaria e das
usinas de alcool e acticar. A
revenda fica localizada na ro-
dovia Raposo Tavares, numa
area de 18 mil metros qua-
drados, e disponibiliza aos
agricultores da regido de Ou-
rinhos uma oficina altamen-
te equipada e conjugada a
sala de montagem, lavador e
sala de espera.

CLUBE DA
ARVORE faz
20 anos

Clube da Arvore, pro-

grama de educacgio am-
biental do Instituto Souza
Cruz, chega a 20 anos de ati-
vidades — envolvendo 70 mil
alunos, 2.500 professores e
680 municipios brasileiros —
l-n¢ando oficialmente o li-
vro Semeando Valores. A
publicagdo, de 212 paginas,
totalmente ilustradas e colo-
ridas, detalha a historia das
duas décadas de trabalho em
favor da preservacido do
meio ambiente, iniciada em
1982. Sdo abordados temas
como agua, solo, florestas,
plantas frutiferas e orna-
mentais, animais selvagens
e domésticos, reciclagem e
biodiversidade.

INTEGRACAO NA JOHN DEERE
do Brasil e Argentina

A s operagoes de marketing
e manufatura da John De-
ere na América do Sul estdo
integradas. O anuncio foi fei-
to pelo presidente da Divisao
Agricola, David Everitt, atra-
vés de um comunicado. A
ac¢do, que faz parte do plano
de reestruturagdo da compa-
nhia, cria novas diretorias para
a regido. Martin Mundstock
passa a responder pela Dire-
toria de Marketing para a
América do Sul e Antdnio

Garcia assume a Diretoria In-
dustrial para a América do Sul.
Outros mudangas também fo-
ram anunciadas: Paulo Herr-
mann ¢ o diretor de Marketing
para o Brasil, Aldo Torriglia
para a Argentina e os demais
mercados da América do Sul
ficam a cargo de Santiago Lar-
roux. Com a nova estrutura, o
atual diretor-presidente da John
Deere no Brasil, Jim Martinez,
permanece no cargo de diretor
geral para a América do Sul.

Semeando
valores

Y
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Pioneer Sementes ¢ SINONIMO DE CONFIANCA

m uma pesquisa realiza-

da nos principais Estados
agricolas do Pais, coordena-
da pela empresa Hopman &
Associados Market Research,
a Pioneer obteve um percen-
tual de 37% quando a pergun-
ta foi “qual a empresa na qual
vocé realmente confia?”,
Também saiu na frente, com

/) PIONEER

Gin
15 1

24%, quando os entrevista-
dos responderam a “qual a
empresa em que os produtos
valem o que custam?”. A Pi-
oneer foi a empresa que se
destacou nos 30 quesitos ana-

lisados pelo trabalho. Foram
entrevistados, entre novem-
bro de 2001 e janeiro de 2002,
841 produtores. Segundo o
diretor-executivo da Pioneer
Sementes no Brasil, Daniel
Glat, a pesquisa mostra todo
o empenho da empresa em
estar sempre proxima aos pro-
dutores brasileiros.

Divulgagio

ANOTE Ai

O 4° Encontro Nacional So-
bre Educacdo Ambiental na
Agricultura, organizado pelo
Instituto Agronémico de
Campinas/SP, ocorrera de 18
a 20 de setembro. O tema €
a consevacdo da biodiversi-
dade e do meio ambiente. A
palestra final serd sobre os
fundamentos da necessidade
de manejo dos recursos hi-
dricos. Maiores informagdes
pelo fone (19) 3241-5188,
ramais 330 ou 427.

De 25 a 29 de agosto sera re-
alizado o 27° Congresso
Mundial de Medicina Veteri-
naria, em Tunis, na Tunisia.
A Academia Brasileira de
Medicina Veterindria esta or-
ganizando um pacote para os
profissionais interessados em
participar desse evento inter-
nacional. Informacgées tam-
bém podem ser obtidas atra-
vés do Conselho Regional de
Medicina Veterindria do Es-
tado do Rio de Janeiro, pelo
fone (21) 576-7281.

Entre os dias 10 e 14 de se-
tembro, ocorrera a Feira In-
ternacional de Maquinas,
Equipamentos e Produtos
para Extracdo e Industriali-
zagdo da Madeira e do Mo-
vel — Femade 2002. O even-
to ocorre na regiao metropo-
litana de Curitiba/PR, no |
ExpoTrade de Pinhais. Da- |
dos complementares pelo
fone (41) 254-6077

~A Embrapa Meio Norte pro-
move 0 Seminario Tecnolo-
gico de Gréos — Plano Safra

2002/2003, de 12 a 13 de
setembro, em Cristino Cas-
tro/P1L. O objetivo ¢ apresen-
tar resultados de pesquisas

das culturas de arroz, milho,
soja, caupi, algodio e plan-
tio direto nos cerrados. Infor-
magdes podem ser obtidas
pelo fone (86) 225-1141
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BIOTECNOLOGIA

ROUNDUP READY

A Monsanto foi autoriza-
da pelo Governo Federal a re-
alizar, pela segunda vez, tes-
tes com sementes de milho
transgénico na unidade de
Uberlandia/MG. A empresa
planeja plantar meio hectare
com sementes de milho
Roundup Ready, que apresen-
ta resisténcia a herbicidas a
base de glifosato. Essa varie-
dade resiste a ag@o desse her-
bicida que, sem agredir a
planta, elimina outras espéci-
es que prejudicam a lavoura.
O primeiro teste com semen-

Monsanio rd teste com milho

tes transgénicas nessa unida-
de da Monsanto foi realizado
entre outubro de 2000 e mar-
¢o de 2001, com a variedade
de milho BT. O plantio das
Roundup Ready esta previs-
to para outubro, no inicio do
periodo das chuvas na regido.
Além de Uberlandia, a multi-
nacional realizara testes com
variedades geneticamente
modificadas em Santa Hele-
na/GO, Santa Cruz das Pal-
meiras/SP, Ponta Grossa/PR,
Rolandia/PR e Nao-Me-To-
que/RS.

A Granja

SEMENTES DE ALGODAO
para a safra 2002/2003

O programa de melho-
ramento genético desenvol-
vido pelo Instituto Agrono-
mico de Campinas (IAC),
que prioriza a resisténcia as
principais doencas que afe-
tam o algoddo plantado no
Pais, deu origem a nova va-
riedade de algodao IAC-24.
Segundo o pesquisador

Milton Geraldo Fuzatto, do
IAC, com o uso do cultivar
os produtores conseguem
reduzir consideravelmente
a aplicagdo de defensivos
agricolas, diminuindo as-
sim os custos de produgio
e 0os impactos ambientais
causados pelo excesso de
agrotoxicos nas lavouras.

Conforme a Food and
Agriculture Organization of
the United Nations (FAO), a
desnutrigio afeta cerca de 190
milhdes de pessoas na Affica.
Isso representa quase 35% da
populagdo daquele continen-
te. Com o objetivo de comba-
ter a desnutrigdo, foi estabele-
cida uma coalizdo entre orga-
nizacdes africanas e norte-
americanas, denominada Par-
ceria para Eliminar a Fome e
a Pobreza na Afiica. Entre as
principais agdes que propoe,
esta o estimulo ao avango das
pesquisas com biotecnologia
no continente como um dos
instrumentos para reduzir o
problema. Um estudo recen-

te conduzido pela coalizéo,
que acompanhou 500 peque-

ACOES no combate a fome

nos produtores de batata-doce
transgénica, demonstrou que
a renda mensal de cada um
deles triplicou com o uso da
biotecnologia em suas lavou-
ras, passando de US$ 42 para
US$ 120 ao més. “Consegui-
mos retirar 10 mil familias da
pobreza e desmistificar a
idéia de que a biotecnologia
nido beneficia os pequenos
agricultores”, afirma a cien-
tista Florence Wanbugu, pio-
neira na pesquisa da batata-
doce transgénica na Africa,
durante a década de 90. Na
opinido da pesquisadora, en-
quanto o debate continua,
pessoas esfomeadas querem
algo para comer. “Quais as al-
ternativas dadas a essas pes-
soas?”, indaga.

Produgio de MARACUJA

padronizada

A Empresa Brasileira de
Pesquisa Agropecuaria (Em-
brapa) e o Instituto Agroné-
mico de Campinas (IAC) es-
tdo trabalhando em um pro-
grama de desenvolvimento,
produgdo, difusdo e comer-
cializagdo de hibridos de
maracuja amarelo. A parce-
ria prevé a disponibilizagido
de sementes e mudas das cul-
tivares IAC-275 (para indus-
tria) e IAC-277 (in natura)
para produtores de todo o
Pais. A maioria dos produ-
tores de maracuja tem inves-
tido em pomares formados
com sementes de origem des-
conhecida, sem a devida se-

legdo genética e com grande
variagdo em produtividade e
qualidade de fruto. No pro-
grama desenvolvido pelo
IAC e Embrapa Transferén-
cia de Tecnologia, todo o
processo de produgdo ¢ pa-
dronizado e monitorado e
fiscalizado, desde a obtengio
das sementes até a liberacgdo
das mudas certificadas ou
fiscalizadas. O Instituto
Agrondmico detém a tecno-
logia para producio das se-
mentes e mudas de suas cul-
tivares e a Embrapa sera a
responsavel pelas agdes de
validagéo e multiplicagio do
material basico.

ALFACES de inverno

Este inverno
marcou o langa-
mento de duas
novas alfaces,
para cultivo
no inverno,
pela As- &g
grow — em- '
presa do
grupo Semi-
nis, que ja
disponibilizou
as sementes nos re-
vendedores de todo o
Pais. Desenvolvidas para
atender a solicitagdes espe-

cificas de mercado, a
alface americana
Ace € mais pre-
coce, com
cabecgas
grandes.
A alface
lisa Leti-
cia, por
sua vez, ¢
uniforme e
P mais pesa-
o da, com resis-
téncia ao mildio
(um fungo de dificil con-
trole).
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 NOVIDADES NO MERCADO

Eficiéncia, praticidade, segurancga e
economia sdo os diferenciais das bom-
bas Rochfer. Ideais para a aplicagio em
propriedades rurais de qualquer ativi-
dade, elas sdo acionadas pela propria
agua e dispdem de regulagens que pos-
sibilitam um funcionamento satisfato-
rio em diversas condigdes de instalagdo.
Nas estagdes chuvosas ou de secas, po-
derio ser adaptadas a uma maior ou
menor quantidade de agua para acionar
a roda.

Indistrias Mecinicas Rochfer Ltda.
—Av. José da Silva, 3765, Jardim Ma-
ria Rosa, CEP 14405-391, Franca/SP.
Fone (16) 3724-6000, fax (16) 3724-
6001 / Site: www.rochfer.com.br

Solg&o para um abastecimento EFICIENTE

=
=
=

Carreta versao MULTIUSO

marcas registradas da carreta agricola
metalica basculante hidraulica na ver-
sdo multiuso 10.000 da Fido. Ela ¢ de
facil manobra e descargas rapidas, com
tampas moveis (facilitando a descarga)

e removiveis para o uso da prancha, que
pode ser utilizada para transporte de ma-
deiras e tubos para irrigagéo, entre ou-
tros. O modelo basico pode ser usado
para transportes gerais dentro de uma
propriedade rural ou até para servigos
urbanos.

Fabrica de Implementos Agricolas
David de Oliveira Ltda. — Av. Gov.
Dr. Adhemar Pereira de Barros,
630, CEP 15400-000, Olimpia/SP.
Fone/fax (17) 281-6510 / Site:
www.fido.com.br

TECNOLOGIA
genuvinamente
nacional

Distribuidor duplo-disco, o Lancer
1.200 Master chega ao mercado com
tecnologia genuinamente nacional, para
satisfazer as exigéncias de uma agricul-
tura de Primeiro Mundo. Opera em lar-
guras variaveis, através de troca de pa-
lhetas de 12, 18, 24 e 36 centimetros e
propicia otimo perfil de distribui¢do nos
mais variados tipos de fertilizantes e
sementes. Fornecido com tanque em
polietileno, com palhetas com sistema
speed lock e cortina de protecdo aos
produtos.

Implementos Agricolas Jan S.A. —
Av. Dr. Valdomiro Graeff, 557, CEP
99.470-000, Niao-Me-Toque/RS.
Fone (54) 332-1744 / e-mail:
decom@jan.com.br

dwer Jan  Waster

1.800

Divulgacéio

NOVO PADRAO em tecnologia

Com uma concepgdo avancada, integrando materiais de
alta resisténcia, a colhedora GMX 2001 assegura bom de-
" sempenho. Produtividade ¢ o
forte do maquinario, que garan-
te resultados na colheita de todo
tipo de forragem plantada em linha,
como cana-de-agticar, milho, sorgo,
napier e outras variedades. A manu-
tengdo € facil e versatil, apresentando
sistema de engate ao terceiro ponto,
com regulagens em todos os senti-
dos.

 Gregorio Guimardes Mai-
% quinas Agricolas Ltda. —
i Av. Getalio Vargas, 700,
. CEP 14240-000, Caju-
} ¥ ru/SP. Fone/fax (16)
— 3667-3001 / site:
Divulgagdo www.menxon.com.br

AMOSTRADOR ELETRICO de solo }

A Equipagro Equipamentos
Agricolas Ltda. langa no merca-
do o amostrador elétrico de solo.
Além de facilitar o trabalho na
coleta, o equipamento ¢ de ficil
manuseio e transporte. Entre suas
principais caracteristicas, pode-
mos destacar a coleta de zeroa 10
centimetros e de zero a 20 centi-
metros e as vantagens em obter
amostras confidveis e precisas e
ligar na bateria do automovel ou
trator, dispensando fonte extra de
energia (tem 12 volts), além de
proporcionar uma amostra de solo
livre de torroes.

Q J

Agricola Andreis Ltda. — Av. Espirito Santo, 18, Corbé-
lia/PR, CEP 85.420-000. Fone/fax (45) 242-1035 / e-mail:
andreis@realplus.com.br
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PONTO DE VISTA

Divulgagdo

Benediro da Silva Ferreira
Presidente do Sindicato das Industrias de Adubos e Corretivos
Agricolas no Estado de Sio Paulo e executivo da Cargill Fertilizantes

o primeiro semestre de 2002, o

mercado de fertilizantes teve um

crescimento de 30% em relagdo
ao mesmo periodo no exercicio ante-
rior.

Tal crescimento é fruto, principal-
mente, de um maior consumo das sa-
fras intermediarias, denominadas “‘sa-
frinhas™, além de fortes antecipagdes
de compras para a safra de soja 2002/
2003.

As antecipagdes de consumo de
fertilizantes sdo movimentos coletivos
de compras fora das épocas usuais, de-
correntes de decisdes dos agricultores
em fungdo de pregos dos produtos agri-
colas, cotagdes e expectativas de co-
tacdes de moedas, além de disponibi-
lidades de fontes de crédito. As ante-
cipagdes ocorreram principalmente na
regido Centro—Oeste, com grande pre-
ponderancia no Estado do Mato Gros-
s0.

Durante o segundo semestre, o con-
sumo devera ser menor que o ocorrido
em 2001, em funcao das antecipagoes
citadas — resultando, entretanto, um

Vendas de ferhlizantes
EM ALTA no 1° semesire

consumo anual de
fertilizantes em
2002 superior ao
de 2001.

20.000

CONSUMO DE FERTILIZANTES BRASIL 2001 / 2002

(Acumulado)

Avaliacdes re- i

centes chegaram a
10.000

Tons

um aumento em

torno de 6% no 5.000

periodo, com cres-

cimento na soja,
hoje com relacdes
de troca muito fa-
voraveis. Outros

jun Jul set

Meses

ago

|—l—2001 —&— Real 2002 —®@— Estimativa 2002 |

crescimentos menos expressivos deve-
rdo ocorrer em trigo e milho ““safri-
nha”, laranja e cana-de-actcar.

As quedas de consumo aguardadas
sdo no algoddo e no milho. Nas deci-
soes de plantio dessas duas culturas,
existe sempre uma alta correlacio en-
tre seus pregos e o prego da soja, pen-
dendo a decisdo sempre para a cultura
que apresenta melhor retorno. Em
2002, esse retorno esta maior na cul-
tura da soja.

Os fertilizantes tiveram fortes va-
riacdes de precos, em decorréncia,

| msams

CONSUMO FERTILIZANTES BRASIL 2001/2002

| 3.000

2.000

Tons

1.000

jun

jul
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principalmente das oscilagdes cambi-
ais. Em termos gerais, podemos afir-
mar que em relagdo ao ano anterior,
os precos em ddlares baixaram cerca
de 6% e tiveram um aumento de 7%
em reais.

O impacto no custo final da produ-
¢do agricola ficara, pois, bem diluido,
uma vez que a adubagdo representa em
média 20% dos custos totais das lavou-
ras. Os reflexos desses aumentos séo
sentidos de maneira diversa nas cul-
turas de exportagdo e naquelas de
mercado interno, uma vez que 0s pro-
dutos exportaveis recebem o impacto
da variagdo cambial também em seus
precos. M

Tul crescimento é fruto de um consumo maior das safras
intermedidrias, denominadas “safrinhas”, além de fortes

antecipagées de compras para a safra de soja 2002/2003




ATENGAO
8| Este produto é perigoso & satde humana, animal e ao melo e y
amblente, Lela atentamente e siga rigorosamente as d
Instrugdes contidas no rétulo, na bula e na recelta. Ulilize
sempre os equipameantos de protegio individual.
Nunca permita a utilizaglio do produto por menores de idade.

Consulte

sempre um

Engenheiro receltudrio

Agrénomo w agronémico
PRATIQUE O MANEJO INTEGRADOD

magic line




Todo mundo adora o trator TS,

uma unanimidade nacional.

Se vocé comprar outro,
cuidado com a dor na consciéncia.

O trator TS da New Holland ja é uma unanimidade
nacional. E sé bater o olho para entender por que
ele é o trator que vocé tanto queria, com tecnologia,

forca e robustez para realizar com facilidade
operagdes pesadas como gradagem, subsolagem M

e plantio direto. 5 . -
E por isso que quem ja viu a linha TS
/;

nio tira da cabeca. E testar e aprovar.
Conheca de perto no seu conces-
sionario o trator mais robusto e mais

=

A
confortavel da categoria.
Depois, vocé s6 vai tirar o TS da cabeca quando ,

tirar do concessiondrio e levar para a fazenda.

\/
\%
NEW HOLLAND
Especialista no seu sucesso.

Chegou a Linha TS. Vocé na i T
a esta forca e a esta'}:gv‘gga':s'sm



