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O SEGREDO DE QUEM FAZ

m banho de &gua
fria. Assim foi
encarada a

proposta dos Estados
Unidos para as negociacoes
sobre tarifas e barreiras
comerciais na formacao da
Area de Livre Comércio
das Ameéricas, anunciada
pelo representante
americano de Comeércio,
Robert Zoellick. As
propostas de acesso a
mercado, chamadas de
“agressivas’ pelo
embaixador, prevéem prazos
mais longos — superiores a
10 anos — para liberalizacdo
de produtos agricolas.
Também dado tratamento
diferenciado aos paises do
continente e empurram para
as negociacdes da OMC
guestbes como subsidios e
medidas antidumping.
Representantes do governo e
do setor privado, como era
previsto, receberam mal as

4 stas. N bient
A Alca que so0 0s B ecrie

dos Estados Unidos,
contemporiza, respondendo
com habitual diplomacia as
e nxe rg am perguntas mais sensiveis e
falando para A Granja como
fica o futuro da Alca com o

novo governo brasileiro.

Divulgagéo

Glauco Menegheti
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A Granja— A seu ver, o quejustifi-
caacriacaodaAreadelivre Comércio
das Américas (Alca)? Quais as vanta-
gens que os paises poder o obter desse
acordo?

DonnaHrinak — A Alcafaz partede
umaamplaagendasocial eeconémicaque
os lideres do hemisfério ocidental defini-
ram naprimeira Clpuladas Américas, em
1994. Nessa Clpula, mais de 20 iniciati-
vas foram langadas nas éreas de livre co-
mércio, sallde, educacao, fortalecimento da
democracia e dosdireitos humanos. A ne-
gociacdo da Alca leva em consideracéo
essa agenda, com o objetivo de contribuir
paraaelevacao do padréo devidae do nu-
mero de empregos, assim como para a
mel horia das condicfes de trabalho de to-
dos os povos das Américas, melhorando
os niveis de salide e educagéo e reforgan-
do a protecéo ao meio ambiente por inter-
meédio da crescente integracéo do hemis-
fério. Com a eliminagdo progressiva das
barreiras comerciais e a definicdo de re-
grastransparentese de abrangénciahemis-
féricaparao comércio e osinvestimentos,
a Alca pode ser um estimulo para o au-
mento da prosperidade daregido. Aofina
do processo, os consumidores terdo uma
variedade maisamplade produtos maisba
ratos, e os produtores terdo custos meno-
res einsumos de qualidade superior, o que
levaraamaiores produtividade e competi-
tividade nos mercados mundiais, que po-
dem, por sua vez, estimular a criagdo de
empregos e 0 aumento dariqueza. Obvia-
mente, certos segmentos em cada pais te-
réo que fazer gjustes, mas estamos com-
prometidos com nossos parceiros daAlca
em negociar um acordo que proporcione
beneficios reais para cada pais envolvido.

P — O que os Estados Unidos prio-
rizam em relacéo a Alca?

R — A Alcaé maisdo que um exerci-
cio de eliminacao tarifaria. Ha grupos de
negociacdo que abordam o acesso aos mer-
cadosde bensindustriais, de produtos agri-
colas, de servicos, investimentos, compras
governamentais, propriedade intelectual,
politicas de concorréncia, subsidios, direi-
tos antidumping e compensatorios, além
de resolucgo de controvérsias. Nosso ob-
jetivo naAlcaéeliminar tarifase negociar
um conjunto de regras de abrangéncia he-
misférica em cada uma dessas areas, de
forma que os paises possam realizar inte-
gralmente seu comércio internacional eseu
potencial econémico.

P— Quepapel ogovernonorte-ame-
ricano pretende desempenhar no acor -
do?

R — Antes de qualquer coisa, eu gos-
taria de enfatizar que 34 paises estéo bus-
cando ativamente seus i nteresses ao nego-
ciaremaAlca. OsEstados Unidos sao ape-
nas uma parte nessas negociagdes, e tém
sido um firme e coerente defensor do pro-
cesso da Alca, pois ela representa uma
oportunidadeimportante paraaproximar 0s
paises de nosso hemisfério, ndo apenas eco-
nomicamente mastambém como verdade -
ros vizinhos e parceiros.

P — Com o novo governo, tudo in-
dicaqueoBrasil teraumaposturamais
agressiva na protecdo dos produtos e
Servigos nacionais, o que vai tornar as
negociacdes da Area de Livre Comér -
cio das Américas (Alca) mais dificeis.
Na sua opiniéo, o futuro da Alca com
todosos paises do hemisfério esta com-
prometido?

R — Esperamos que cada um dos 34
paises da Alca busque ativamente o me-
Ihor resultado possivel para seus cidadéos
— essa é ameranatureza das conversagoes
comerciais. O presidente L uladeclarou que

dial, com um total de US$ 41 bilhdes e,
assim como o Brasil, um superavit comer-
cia naagricultura. Dificilmente esses nU-
meros s2o atribuidosaum mercado fecha-
do. Estamos interessados em examinar o
estudo daFuncex. A afirmagéo dequeexis-
tem tarifasacimade 50% podelevar auma
interpretacéo inadequada. No caso do
fumo, a aliquota tarifaria de 353% para o
Brasi| é aplicada somente quando o Brasil
excede sua quota tariféria, 0 que nunca
ocorreu. A aliquota aplicada é de aproxi-
madamente 12%, dependendo da varieda-
dedo fumo importado. Além disso, eu gos-
taria de observar que a aliquota tarifaria
aplicada aos 20 principais produtos brasi-
leiros de exportacéo para os Estados Uni-
dos é de cerca de apenas 6%. Ja estamos
trabal hando em questdes sanitarias efitos-
sanitérias que conseqiientemente aumen-
taréo as oportunidades do Brasil para ex-
portar frutas tropicais e carnes frescas de
frango e bovina aos Estados Unidos.

P — Em sua opini&o, tendo em vista
essasbarreiras, qual éapossibilidadede

“Com a eliminacao das barreiras comerciais, a Alca

pode ser um estimulo a prosperidade da regiao”

0 Brasil negociardcom firmezae defende-
ra seus interesses. Os Estados Unidos fa-
réo o mesmo, obviamente, e é isso exata-
mente 0 que esperamos de NoSsoSs outros
parceiros. Acreditamos que, por meio desse
processo atingiremos, ao final, um acordo
que proporcione beneficios importantes
paratodas as partes envolvidas.

P — OsEstados Unidosafirmam que
sd0 0o mercado maisaberto domundo, e
defato isso é verdade quando observa-
seos produtosonde se mostram compe-
titivos. Nao obstante, segundo estudo da
Fundag&o CentrodeEstudosdo Comér -
cio Exterior (Funcex), as tarifas mais
altas, acima de 50%, sdo aplicadas a
animaisvivose produtosdeorigem ani-
mal e vegetal, alimentos industrializa-
dos, bebidas, fumo, téxteis e calcados,
num total de 58 itens. Elas atingem em
cheio os segmentosonde o Brasil é cada
vez mais competitivo. Com a Alca isso
vai mudar?

R — O mercado norte-americano € o
mais aberto do mundo. Para avaiar me-
Ihor o assunto, observe nosso déficit co-
mercial global, que hoje ultrapassaa US$
450 bilhdes - aproximadamente o valor do
PIB brasileiro. No setor agricola, os Esta-
dos Unidos so 0 maior importador mun-

aumento das exportactes brasileiras
para os Estados Unidos quando a Alca
estiver em vigor ?

R — Com aAlca, hauma perspectiva
bastante otimista com relagéo as exporta-
¢Oes brasileiras para os Estados Unidos.
Nosso pais, em sua proposta inicial, esta
disposto aeliminar suas taxas de exporta-
¢do sobre a maioria das importagdes in-
dustriaise agricolasdo hemisfério ociden-
tal téo logo a Alca entre em vigor. As ex-
portagcdes de téxtels e vestuario daregido
teriam isencéo de impostos no pais cinco
anos apos a Alca entrar em vigor, desde
que haja reciprocidade por parte dos ou-
tros paises. Além disso, os Estados Uni-
dos estdo oferecendo acesso amplo a seus
Servigos, investimentos e setores de com-
pras governamentais. Mesmo agora, sem
um acordo de livre comércio, as exporta-
¢Oes agricolas para os Estados Unidos ja
estdo crescendo. As exportaces de com-
modities e produtos agricolas do Brasil
atingiram cerca de US$ 2 bilhdes no ano
fiscal de 2002 (outubro—setembro), um
aumento de 12% em relagdo ao ano fiscal
de 2001. Esse desempenho impressionan-
te ocorreu mesmo com 0s baixos precos
internacionais do café.

P— O governonorte-americanotem
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algum estudo quepr oj eteo crescimento
dofluxo de comérciono hemisfério com
aimplantacdo da Alca?

R — Alguns estudos estéo disponiveis
no site do Servico de Pesquisa Econbémica
(Wwww.ers.usda.gov). Um dos estudos in-
dicaque, com aAlca, asexportacdes agri-
colas dos Estados Unidos poderiam cres-
cer US$ 580 milhGes (um aumento de 1%),
mas as importacdes poderiam ter um au-
mento de US$ 830 milhdes (o correspon-
dentea3%). Outros analistas, consideran-

muito especifico em relagdo ao comeércio.
Em 2005, apds a conclusdo bem-sucedida
dessas conversagdes, precisaremos traba
Ihar para aimplementacéo do acordo, que
certamente ocorreradentro de algunsanos.
Acho que, neste momento, pode ser pre-
maturo fazer especul agoes sobre qual quer
desdobramento alongo prazo.

P — Fala-se muito das questdes ta-
rifarias quando outras, como investi-

“Provave mente, 0 demento maisimportante da Area de

Livre Comércio das Américas éa diversdade de paises’

do todos os bens e servigos, estimam que
o potencial de mercado do hemisfério sera
de 14 trilhdes de ddlares até 2005. Se a
Alcaestimular esse mercado em pelo me-
nos 1%, nimero bastante conservador, o
comeércio global do hemisfério poderare-
gistrar um crescimento de US$ 140 bilhdes.

P — Como uma associacédo de livre
COMEr cio entreeconomiastao assmetri-
cas trara vantagens para todos os soci-
0s? A senhora néo concorda quea Alca
servird apenas para aumentar ainda
mais o papel hegemdnico do seu paisno
hemisfério?

R — Provavelmente o elemento mais
importantedaAreadeLivre Comércio das
Américas é a diversidade de paises. Na
Alca temos de tudo: desde um dos paises
mai s pobres do mundo, o Haiti, aos paises
mais ricos do planeta, com dimensdes di-
ferenciadas, paises continentais, transcon-
tinentais — como os nossos e 0 Canada—e
microeconomias como o Caribe Oriental.
Deagumaforma, teremosde negociar um
acordo que, ao final do processo, cadaum
dos 34 paises envolvidos diga, “sera me-
Ihor paramim assinar do queficar defora’.
O livre comércio pode ser bom paratodos
0s paises, pequenos e grandes, ricos e po-
bres. Embora existam economias de esca-
laenvolvidas naproducéo e comercializa-
¢80 de bens, mesmo o menor pais pode
produzir bens competitivos e participar do
mercado global.

P — Qual a possibilidade de a Alca
evoluir paraformasdeintegracdo mais
profundas (unido aduaneir a, unido mo-
netéria), aexemplo da Unido Européia?
Nesse caso, quais seriam asvantagense
desvantagens par a os socios, dos maio-
res aos menores?

R — Vamos considerar uma coisa por
vez. O foco atual € atingir um objetivo

mentosdiretos, servigos, produgao, pro-
priedadeintelectual, normas sanitarias
efitossanitarias, tém impacto na econo-
mia téo impor tante quanto o comércio.
A senhora acha que as questfes tarifa-
riasvéo evoluir smultaneamenteasana-
lises sobr e impactos econdmicos especi-
ficos e a necessidade de adaptacao das
politicaspublicasdomésticasem um con-
texto de mercado comum?

R — Hanove grupos negociadoresque
serelinem e trabalham para estabel ecer as
normas para 0 COMErcio e os investimen-
tos no &mbito do hemisfério. Com relagéo
a forma como o trabalho dos vérios gru-
posiraseencaixar, 0s ministros que sereu-
niram na Costa Rica em 1998 estabel ece-
ram os parametros para as negociacoes e
decidiram que o acordo “sera equilibrado,
abrangente, coerente com as regras da
OMC e se constituird em um empreendi-
mento Unico” — em outras palavras, 0 pa-
cote devera ser aceito como um todo.

P — A novale agricola norte-ame-
ricana, o Farm Bill, foi aprovada pelo
Congresso em 2002 eaumenta paraUS$
188,5 bilhdes os gastos com subsidios
agricolas até 2006. A seu ver, esse au-
mento ndo esta em dissonéncia com o
objetivo da Alca, que € de aumentar os
fluxos comer ciais?

R — O teto do financiamento dos Es-
tados Unidos ao setor agricolafoi negoci-
ado durante a Rodada Uruguai. Embora
esse gpoio tenha aumentado com a atual
lel agricola, cumprimos nossos compromis-
sos segundo aRodada e continuamos man-
tendo nosso teto de US$ 19,1 bilhGes de
subsidios amber box, ou sgja, pagamentos
quedistorcem o comércio. Nao vamos nos
esquecer queoteto daUnido Européapara
subsidios amber box é de US$ 60 bilhdes
e 0 do Japdo US$ 30 bhilhdes. Além disso,
a UE gasta mais de US$ 2 bilhGes anuais

O SEGREDO DE QUEM FAZ

com subsidios as exportacdes, responden-
do por 90 % do total mundial. Os Estados
Unidos gastaram US$ 20 milhGes em 2000/
2001, cerca de 100 vezes menos. Neste
hemisfério, ha muitos paises que so ex-
portadores agricolas — entre eles os Esta-
dos Unidos e o Brasil — e tem sido muito
clara nossa posi¢éo sobre quais deveriam
ser 0s objetivos. Queremos eliminar tari-
fas, outras barreiras néo tarifarias no co-
mércio agricolae subsidios as exportagdes.
Entretanto, paratratar real mente da ques-
t&o do financiamentointerno, precisaremos
negociar mudancas no ambito do sistema
global de comércio, ndo apenas no ambito
do hemisfério. Além do mais, em coerén-
ciacom nosso compromisso de liberalizar
0 comeércio, os Estados Unidos apresenta-
ram na Organizagéo Mundia do Comér-
cio umapropostaambiciosadereformado
comeércio agricolaglobal, queinclui redu-
¢Oes dréasticas no financiamento interno.
Mas, depois disso, 0 Grupo de Cairns, do
gual o Brasil € membro, apresentou pro-
postas e estamos trabalhando juntos para
atingir essetipo deliberalizacdo naOMC.

P — OsEstadosUnidosvao preferir
negociar o capitulo agricoladaAlcacom
o Mercosul ou, separadamente, com
cada pais?

R — Os Estados Unidos tém interesse
em negociar um acordo abrangente naagri-
culturacom os 34 paisesdaAlca. Acredi-
tamos que a melhor solucdo para aumen-
tar o0 comércio agricola de todos eles, em
beneficio de consumidorese produtores, &
0 acesso aumavariedade maior de produ-
tosalimenticios de qualidade a custos me-
nores. Embora estejamos empenhados em
concluir, com sucesso, as negociagdes da
Alca, estamos prontos parainiciar negoci-
acoes bilaterais e multilaterais paramaior
acesso a certos mercados, como demons-
trado pelo recente acordo de livre comér-
cio entre os Estados Unidos e o Chile e
nossas discussdes com paises da América
Central.

P — Em sua opinido, como deve ser
estruturado um tribunal de solucdo de
controvérsiasna Alca?

R — 1SS0 € um assunto para os negoci-
adoresedeixarei que elesdeterminem qual
aestruturamais apropriada. Porém, acho
gue o Brasil e os Estados Unidos, na con-
si¢do de co-presidentes das negociagdes da
Alca, dividem responsabilidade hemisfé-
ricaparaconcluir esse projeto com suces-
so. Estou confiante de que, por meio dessa
iniciativa, continuaremos a aprofundar
nosso sdlido e excelente relacionamento
com o governo e o povo do brasileiros. m
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FomeZero: ajéiado
governo quevirou um
angu-de-caroco

a0 da para deixar de meter a co-

Iher torta nesse panel&o que foi —
ou é — a menina-dos-olhos do presi-
dente da Republica. Afinal, o objetivo
darevistaA Granjaéincentivar apro-
ducéo de mais alimentos em menos
tempo, através de informacdes técni-
cas, para que o produtor rural tenha
mais renda. No entanto, aqui ha um
“porém” que precisa ser colocado
nesta pagina, como vimos registrando
ha anos.

O caso é 0 seguinte: ndo seriamais
inteligente, patridtico, racional, conve-
niente, adequado e barato, para a soci-
edade brasileira como um todo, aca-
bar com os famintos que se reprodu-
zem sem limites, conseqliéncia e res-
ponsabilidade?

Os miseraveis, sem horizontes, 0s
chamados “excluidos’, tém aumenta-
do em progressao geométrica. Os bem
informados, ndo. Ou seja: acadadiaé
maior 0 gap, o fosso. Nesse ritmo im-
placavel, havera cada vez mais exclu-
idos, a ndo ser que haja planejamento
familiar —algo muito maisracional, sen-
sato e barato de se implantar.

Fala-se tanto em educacdo, em to-
dos os niveis, mas isso nunca é feito
com objetividade. Por exemplo: edu-
car é saber plangar filhos. Quando,
onde, em que circunstancia, radio, tevé
ou palanque, vocé por acaso ouviu al-
gum politico abordar com sinceridade
e coragem esse problema que s6 leva
areproducdo de mais e mais miséria?

As pessoas razoavel mente informa-
das percebem, de modo subentendido,
que Fome Zero nadamais € do que um
plano que jafoi implantado por FHC.
Agora, ha apenas estardalhaco, vitrine
e 0 apelo “marqueteiro” ao lado emo-
cional. Assim, em termos sentimentais,
guem ousajogar aprimeirapedra? Pois
bem: para espanto do novo governo,
as pedras ja foram jogadas — por gente
de quem ele jamais poderia imaginar,
como Dom Mauro Morelli (bispo de
Dugue de Caxias/RJ), Zilda Arns (co-
ordenadora da Pastoral da Crianca) e
0 empresario Anténio Erminio de Mo-
raes, que questionou, em alto e bom
som: “ Vamos criar uma enor me buro-
cracia so para controlar 50 reais? Te-

nha a santa paciéncia: vocé confia ou
nao, tem de acreditar nas pessoas.
Aqui, 0 que realmente temos que criar
€ emprego, eisso € maiscomplicado.”

FomeZero Fashion

O programa tornou-se rapidamente
em passarela do altruismo e fi-
lantropia. Um espetaculo deprimente.
Ostedricos e exibicionistas damiséria
nacional ndo param de dar sua contri-
buicdo. E o colar de ouro da cachorri-
nha de uma socialite emergente, é 0
desenhista Mauricio de Souza (para
faturar a Magali, a comilona persona-
gem da turma da Monica), é o catur-
nista Ziraldo, que ndo quer ficar atras
e trouxe sua contribuicdo com a su-
gestdo de aproveitamento da fruta-péo,
e também ela—sim, ela, a espetacular
e glamourosa modelo Gisele Bind-
chen, que doou um magnifico caché
para o Ministério Extraordinario de
Segurancga Alimentar (eta nome pom-
poso!), que até agora nédo sabe o0 que
fazer com a grana, pois a burocracia
ainda néo definiu onde, ou em quetipo
de rubrica ou conta bancéria, as doa-
¢Oes serdo depositadas.

FomeZero:

uma fabrica de
“ playboys’ ?

I

Se 0 programa € assistencialista ou

ndo, isso é mera discussdo acadé-
mica. Claro que é. Na prética, todos
sabem e percebem. Vamos dar R$ 50
para quem ndo fez o minimo esforco
para 0 merecer, a ndo ser a sua pro-
priacondicéo miseravel queaburocra-
ciairadeterminar. Ou sgja: a socieda-
de (o governo é uma figura abstrata,
pois o dinheiro sai do bolso do contri-
buinte) vai dar o peixe, sem nenhuma
contrapartida ou exigéncia. Nem se-
quer um muito obrigado — ao contra-
rio, na maioria dos casos, 0s que re-
cebem acham pouco e, o que é pior,
cria-se o direito adquirido.

Assim, o0 papai governo, com o di-
nheiro que lhe é outorgado pela socie-
dade, vai distribuindo seu peixe, sem
ensinar a pescar. Estdo sendo fabrica-
dos os “playboys’ da miserabilidade.
Dentro desse esquema de distribuicéo,
sempre haverainjusticas e brechas para
a corrupcao.

ACONTECEU ESTAACONTECENDO VAIACONTECER

Enfim, trata-se de um programa
meramente marqueteiro, implantado
atoque-de-caixa e marcado pelaim-
provisacao e pelo conflito deidéias e
opinides, deixando perplexos os es-
pecialistas em acdo social e, igual-
mente, as pessoas sensatas, que tém
uma visdo prética e objetiva da vida
e sabem como, onde e quando as
coisas realmente acontecem para o
bem de todos.

FomeZero:
aimprovisacao teve
sua contribuicéo
positiva

F osse 0 Brasil um pais sério, teria-
mos 0 Fome Zero obedecendo a
receita do prefeito da cidadezinha de
Guaribas, no sertdo do Piaui, esco-
Ihida para o lancamento do Progra-
ma. Reginaldo Corréa, em sua sim-
plicidade e objetividade, disse a um
programa em rede nacional de tele-
visao: “ Precisamos de agua e estra-
da. O resto a gente faz.” Ponto.
Matou a charada. Simples, claro e
objetivo. Sem vedetismo.

FomeZero:
o trapalhéo

arater sucesso, qualquer projeto,

programa, time de futebol e em-
presa precisa ter um lider. Parece que
o presidente Lula escolheu a dedo
quem seria 0 primus inter pares para
comandar seu programa mais ambi-
cioso. Afinal, desde Itamar Franco a
nacdo ndo assistia tantas trapal hadas
em tao pouco tempo. A revista Veja
escreveu que José Graziano obedeceu
fielmente a méxima do finado apre-
sentador Chacrinha: “ Se podemos
atrapalhar, pra qué ensinar?”. José
Ubaldo Ribeiro, escritor baiano da
Academia Brasileira de Letras, foi
mais longe chamando-0, sem respos-
ta, de“desastrado” e “asnatico”. Dur-
ma-se com um barulho desses.

A continuar-se o ritmo da carrua-
gem, teremos perdido tempo e dinhei-
ro cCom um programa caro, equivoca-
do, criador de atritos desnecessarios e
tdo ino6cuo e contraproducente como
0 Reforma Agraria de FHC. m
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AQUI ESTA A SOLUCAO

Capim POJUCA

Sou do Rio Grande do
Sul e gostaria de saber se é
possivel utilizar o capim
pojuca para engordar o
gado nas condicdes climéa-
ticas do Estado, pois temos
geadas durante o inverno.
Outraduvida: daparaplan-
té&-lo em campo comum ou
ele s6 se desenvolve em
areas alagadicas?
Itagiba Grassler Pereira
Séo Gabriel/RS

R — Prezado Itagiba: o
capim pojuca (Paspalum
atratum cv. Pojuca), nativo
da borda do pantanal mato-
grossense, foi colhido da na-
tureza em 1986 e teve 0 seu
genodtipo desenvolvido pela
Embrapa Cerrados. De
acordo com o pesquisador
dessa unidade, Claudio Ka-
ria, o pojuca ndo foi testado
no Rio Grande do Sul e por
isso ndo é recomendado

AGranja

paraaregido. Mesmo assim,
Karialembra que na Argen-
tina ele é cultivado em con-
digdes climaticas muito se-
mel hantes. Nas condicfes do
Brasil Central, é possivel
plantar o pojuca em terras
secas, mas ndo existe reco-
mendacdo da Embrapa
para o Rio Grande do Sul.

O agrénomo Walter Co-
elho Junior, da Palmeira
Pastos, lembra que o poju-
cajavemsendo usado no li-
toral sul do Estado, a exem-
plo das braquiérias. Embo-
ra produza menos no inver-
no, isso ndo € um impediti-
VO a seu cultivo.

A palavra“pojuca’ sig-
nifica, em tupi-guarani,
brejo, area imida ou alaga-
dica — local preferencial

A melhor hora para COMERCIALIZAR

Tenho encontrado algu-
ma dificuldade em comerci-
alizar a soja e o milho que
produzo em minha fazenda.
Quando vendo, nao tenho
certeza se € o melhor mo-
mento e nem Se 0 preco que
estou comercializando é o
melhor. De que forma posso
proceder para conseguir me-
[horar arentabilidade de meu
negoécio? Quais as alternati-
vas que possuo? Onde posso
acompanhar as cotactes dia-
rias dos produtos agricolas?

Marcelo Antdénio Perez
Montividiu/GO

R — Caro Marcelo: de
fato, sua preocupacéo € bas-
tante oportuna. Entendemos
gue essa é uma das grandes
deficiéncias da agricultura
nacional easd(vidasquevocé
registrou sao as de muitos ou-
tros. Tanto é verdade, que o
temajafoi tratado namatéria
de capa da edicéo 641 de A
Granja (maio de 2002).

Caso vocé tenha acesso &
internet, podera verificar asco-
tagdes diarias de commodities
comosoja, milho etrigonosite
wwwiclubedofazendeiro.combr.

Sevocé ndo tem computador
ou linha telefénica, o sindi-
cato de sua cidade disponi-
biliza esse tipo_de servigo
aosassociados. Asvezes, de-
pendendo do nivel de orga-
nizac&o, os sindicatos possu-
em um técnico ou consultor
vinculado que repassa infor-
magcoes sobre 0 melhor mo-
mento da venda. Como bem
testemunharam alguns agri-
cultores, o agricultor nao
deve comprometer mais que
30% da produgdo nos con-
tratos de venda antecipada,
mesmo gue isso N&o chegue
a ser suficiente para cobrir
oscustos. Emvez disso, deve
arriscar comoutras modali-
dadesde comercializagéo. E
possivel fazer ainda contra-
tosde opgéo (modalidade de
seguro contra a queda de pe-
¢0s), armazenar o produto
na cooper ativa ou na propri-
edade, se houver estrutura
armazenadora. E preferivel
variar nas posicoes de ven-
da, assegurando um ganho
médio e diluindo o risco, do
gue esperar para alcancar
um pico de prego que pode
n&o chegar.

para o plantio desse capim
na regido central do Cerra-
do (Goias, Minas Gerais e
sul e centro de Tocantins).

Lendo a edicéo de fe-
vereiro, muito me agradou
areportagem sobre forra-
gens de inverno, como o
azevém-eclipse e o trevo-
calipso. Assim, gostaria
de obter os contatos da
Palmeira Pastos, de Eldo-
rado do Sul/RS, como te-
lefone e e-mail.

Risseiri Serafini Neto - Haras RSN
rs@metal urgicas.com.br

Pastagens de INVERNO

R — Caro leitor:
vocé podera contatar o
engenheiro agrénomo
Walter Coelho Junior,
através do telefone (51)
481-4681. A Palmeira
Pastos ainda conta com
um site, através do qual
vocé podera obter in-
formag@es adicionais.
O endereco eletronico é
wwwipalmeirapastos.combr.

Area IRRIGADA no Brasil

Fui assinante darevista
A Granja durante um ano
e, agora, estou precisando
de um auxilio: preciso sa-
ber qual é éarea irrigada
por pivd central, em todo
o Brasil.

Rafael Henrique

fazendacabral @uol.com.br

R — Prezado
Rafael: a informa-
cao maisrecenteque

possuimos éde 2001,
atualizada pelo
professor Demetrios
Christofidis, daUnB,
sobreumtrabalho do
Ministério da Inte- £
gracao Nacional. De ¢

acordo com €le, a area irri-
gada por pivo central no Pais
é de cerca de 650 mil hecta-
res. Por regifes, essetotal fica
distribuido, aproximadamen-
te, em 1,41 mil hectares no
Norte, 122 mil no Nordeste;
362 mil no SQudeste e 165 mil
no Centro—Oeste.
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Li a matéria sobre a
mandioca (edicéo de feve-
reiro) e me interessei pelo
cultivo. Vocés poderiam me
fornecer algumas dicas so-
bre o inicio do plantio,
como cuidadosaoiniciar-se
0 preparo da terra, entre
outras coisas?

James Hack
james@montak.com.br

R — Caro leitor, as me-
lhores variedades sao a
guaxupé, piracununga,
ouro-do-vale, |AC-manti-
queira, |AC-jacand, |AC-4
-8, IAC-jacira. Promisso-
ras, ainda em estudo: IAC
352-74, |AC 289-70b e SRT
1130.

Os tipos sdo comum ,
santa cruz, saracura e man-
teiga. A saracura tem cas-
ca externa de cor escura e

[l ™ o219 4
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Novos tempos para a MANDIOCA

a interna de cor rosa. Na
manteiga, a casca externa é
de cor escuro-claro, ea in-
terna érosa-esbranquicada.
A época de plantio fica en-
tre abril e outubro.

O espacamento entre as
plantaséde1,0mx 0,6 m(ter-
rasfracas) e 1,2 mx 0,6m (ter-
rasférteis), O tamanho da ma-
niva é de 20 a 25 centimetros.

Mudas necessarias: 4 —
6 m®de ramas/ha.

Combate & eroséo: plan-
tio em nivel.

Adubacéo: no sulco de
plantio: 500 kg/ha de formu-
la04-14-08, bemmisturados
a terra; em cobertura (30 a
60 dias ap6s a brotacao): 30
quilos de N. A aplicacéo de
PK nos sulcos de plantio ou
emsulcoslateraisa eles, sem
contato com as manivas, co-
locando maistarde o nitrogé-

nio em cobertura (60 dias
apos o plantio), constitui o
mel hor procedimento, até o
momento.

Tratos culturais: capi-
nas mecani cas comrepasses
a enxada. Herbicidas: Kar-
mex, Cotoran e Devrinol
(pré-emergéncia).

Combate a moléstias e
pragas:

Mandrova: Dipel, Se-
vin, Dipterex, canfeno clo-
rado a 20%. Bacteriose:
empregar variedadesresis-
tentes; selecionar manivas
de culturas livres da doen-
¢a, eliminar restos de cul-
tura de mandioca.

Epoca de colheita: maio
—agosto. A colheita deve ser
feita quando a raiz estiver
com 30 centimetros de com-
primento e comdiametro de
uma garrafa média de

A Granja

Coca-Cola. A raiz com es-
tas caracteristicas alcanca
melhor prego no mercado.
Outro fator importante é a
consisténcia: ao ser quebra-
da, araiz estala.

Producgéo normal: 15 a
20t/ha de raizesemumano.

Melhor rotacdo: adu-
bos verdes, milho, algodao
e soja.

Epoca de preco mais
alto: outubro a fevereiro.

Embalagem: Caixa K -
20-22 kg. O aipim bem em-
balado, classificado e pa-
dronizado em tamanho e
grossura média, tem maior
facilidade de venda. E co-
mum o produtor colocar ra-
mas novas na boca da cai-
xa. Alguns dizem que é
para proteger araizcontra
o vento, afimde evitar esta
fique seca.
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DIVERSIDADE e seriedade

O artigo sobre as gramineas azevém-
eclipse e trevo-calipso, publicado na Ulti-
ma edicao, foi bastante esclarecedor. Am-
bas sdo forrageiras temperadas, modernas
e mais produtivas, que auxiliardo o produ-
tor na producédo de carne e leite a pasto.

Laerte Goncalves — estudante
Porto Alegre/RS

Gostaria de cumprimentar a equipe da
revista pelo excelente trabalho que vem
realizando. As matérias abordam temas
pertinentes a atividade rural, desde o con-
trole de doencas até perspectivas do mer-
cado de gréos. Sem davida, um “prato
cheio” para o produtor. Parabéns!

Paulo Renato S. Martins

Diamantino/MT

A edicdo de fevereiro tratou de duas
etapas importantes do processo produtivo:
armazenagem e frete. O fato do produtor
estar investindo mais em estruturas de ar-
mazenagem de gréos mostra o quanto ele
evoluiu ao procurar informagoes e aperfei-
coar-se. Hoje, o homem do campo é um

0O BRASIL AGRICOLA

ARMAZENAGEM
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empresario. Quanto ao escoamento da pro-

duc&o, ndo ha duvidas de que o Brasil pre-

cisa avancar nessa questéo. E hora do go-
verno tomar providéncias.

Rogério Coelho

Corumb&M S

Destaque ao AGRONEGOCIO

O Brasil esta passando por um perio-
do de mudancas, tanto na &rea econdmi-
ca quanto na érea politica. A agricultura
nacional ndo fica atrés. Responsavel por
alavancar a economia do Pais, elevar o
Produto Interno Bruto e expandir as ex-

Previsao do TEMPO

Parabenizo o re- e
pérter Glauco Mene-
gheti pelareportagem
O Menino Maroto da
Agricultura, publicada
na edicdo de fevereiro
da revista A Granja.
Faca chuvaou fagasol, o
agricultor estalé, arando,
adubando a terra, mas o
sucesso de uma safra de-
pende de um fator que, por
sua vez, independe de nos:

portacfes, 0 agronegdcio gera empregos

e lucros a Nac&o. S espero que os poli-

ticos ndo fechem os olhos para o setor

gue maiscresce no Pais e que, acadaano,
alcanca recordes de producéo.

José Francisco D. Rocha

Ribeir&o Preto/SP

0 tempo. O excesso de chu-
vaou a estiagem podem ser
danosos as culturas, depen-
dendo da regido produto-
ra. A referidamatériatra-
tado El Nifio, considera-
do um vilao por parte de
muitos produtores.
Pelo menos, agora, sa-
bemos com quem es-
tamos lidando.

R
)
%

Gilberto F. de Oliveira

% Z Caraguatatuba/SP

Acesse www.agranja.com ou mail@agranja.com
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EDUARDO ALMEIDA REIS

A licao da LAGARTIXA

Classe REPTILIA, das lagarti-
xas, inclui lagartos, cobras, cro
codilos, jacarés, tartarugas, ja-

butis e as tuataras neozelandesas, mas
jaincluiu osdinossauros durante o Me-
sozdico, a era dos répteis, quando fo-
ram os animais dominantes. Hoje, os
dinossauros dominam aprogramagéo da
tevé acabo e sdo chatissimos. ninguém
aglenta.

De acordo com a espetacular En-
cartaEncyclopedia Deluxe 2003, do dr.
Bill Gates, 0 Mesozdbico teveinicio ha
240 milhdes de anos e terminou 65 mi-
Ihdes de anos antes de Cristo. Lagarti-
xas amontdes vivem aqui no chato ur-
bano, sobretudo na varanda que fica
de luz acesa a noiteinteira.

Claro que também acho lagartixa
um bichinho nojento. Na roga, vivem
do lado deforadasjanelasteladas con-
tra mosquitos. Fazendo o qué? Ora,
comendo mosquitos. Outro réptil que
abunda nos terreiros das fazendas mi-
neiras é o calango, lagarto esverdeado
de pequeno porte, que chega aos 18
centimetros de comprimento. Também
passa o tempo todo comendo mosqui-
tos e pequenos insetos, como obser-
vei enquanto mirava a cabeca de um
deles com um Smith K.22, cano de
sete polegadas. Entdo, num acesso de
inteligéncia, conclui que todos aque-
les mosquitos e outros bichinhos, que
o calango recolhiacom sualingualon-
ga e bifida, deixavam de incomodar o
fazendeiro em seu constante filosofar.

Nunca mais tive coragem de atirar
num calango, ou de matar uma lagar-
tixa. Continuo achando que ambos séo
repugnantes, mas deveria aprender,
através deles, umalicdo de vida: acei-
tar as pessoas como sdo, sem me dei-
xar influenciar pelas aparéncias.

Lagartixas e calangos tém a virtu-
de suprema de se alimentar de mos-
quitos. SO isso, deveriaser motivo para

gue 0S Criassemos com 0 maior cari-
nho. Sei que ha pessoas que nao ser-
vem nem sequer para comer mosquli-
tos, como os doutores Elias Maluco e
Fernandinho Beira-Mar. S&o irrecupe-
réveis. Compete ao estado zelar para
gue tenham casa e comida atrés das
grades. Contudo, a partir da licdo da
lagartixa, comecei a olhar as pessoas
em volta sob outra Optica. Muitas tém
defeitos, como todos nds, mas devem
ser aceitas pelo que tém de aproveitad
vel, até porque ndo temos como nos
livrar delas.

O arquiteto Alfredo Brandi, entre
outras virtudes, tem a sabedoria de
aceitar as pessoas como elas séo. Com
isso, tem um batalhdo de amigos sin-
ceros, de todos os credos, desde ju-
deus ortodoxos e mugulmanos xiitas,
até cristdos, budistas e ateus. Procu-
rando direito, somos capazes de en-
contrar raelianos entre seus amigos, ou
mesmo frequientadores da Ilha e do
Castelo de Caras, porque o Alfredo é
supertolerante com os defeitos dos
outros.

Raelianos, como o leitor de A
Granja deve estar lembrado, séo aque-
les malucos que se deitam as cente-
nas, nuzinhosdasilva, parameditar nos
parques americanos. M editac&o sensu-
al, que lhes permite atingir um nego-
cio chamado orgasmo cosmico. Dizem
que tém 55 mil adeptos, em mais de
80 paises, cooptados pelo ex-jornalis-
ta esportivo francés Claude Vorilhon,
que adotou o0 nome Rael depoisde pas-
sear num disco-voador na década de
70, quando teria sido transformado
num Messias.

Sou capaz
de jurar que o
Alfredo encon-
traria bons su-
jeitos entre os
raelianos, por-

que tem o dom de aceitar as pessoas
como elas sdo. Em off, descobririaque
meditar nu, entreraelianas esculturais,
€ providéncia da melhor supimpitude.
E deve ser, mesmo.

Tentar modificar as pessoas € coi-
sa de bedel de colégio, de sargento do
Exército e de terapeuta sério, quando
profissionalmente contratado. Bom
mesmo € aceité-las como elas sdo, ti-
rando partido das coisas boas que nos
possam proporcionar.

No que me diz respeito, ao invés
de tentar corrigir-me, tenho ganas de
consertar o resto da humanidade, a co-
mecar pelos tatuados, piercingados e
pelos sujeitos que usam bonés com as
palas viradas para trés. Claro que bo-
tafoguenses e corintianos também es-
t&o incluidos nalistadaqueles que pre-
tendo modificar. Os petistas faziam
parte da lista, mas agora teréo oportu-
nidade de se corrigir sozinhos, trom-
bando uns contra os outros, de olho
nastetas daguel e que Rui Barbosa cha-
mava animal multiméamio, isto & com
mais de duas mamas, aque ora se cha-
ma tesouro, ora orcamento, erario ou
Estado.

Sei que meu defeito é grave eirre-
mediével, mas gostaria que meus ne-
tos aprendessem a seguinte licdo: acei-
tar as pessoas como elas sdo e procu-
rar as qualidades de cada uma delas.
Se a lagartixa, que ndo passa de uma
|agartixa, tem avirtude de comer mos-
quitos, € possivel que tatuados, pier-
cingados, botafoguenses, corintianos
e petistas tenham qualidades dignas de
registro e admiragéo. m

Sel que ha pessoas que ndo servem nem sequer para comer
mosguitos, como osdoutoresEliasMaluco e Fernandinho

Beira-Mar. Sdo irrecuperaveis. Compete ao estado zelar
para que tenham casa e comida atras das grades
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REPORTAGEM DE CAPA

O futuro ao

O Brasi| ainda engatinha na quest&o do seguro rural, apesar de as
intempéries climaticas, pragas e oscilagdes dos precos agricolas
Insistirem em corroer os ganhos dos agricultores. A legislacdo que prevé
a subvencao governamental no pagamento do prémio esta no Congresso.
Por outro lado, as discussoes entre os atores do sistema estao mais
acesas do que nunca. Uma coisa é certa: ainda vai demorar para que o
Pais tenha um seguro amadurecido.

Glauco Menegheti

a35 anosnaatividade agricola,
Arménio Luis Casagrande, de
Erechim/RS, possui umajpropri-

edade de 430 hectares onde produz soja,
milho, trigo e cevada, mas nenhum tipo

de seguro que o garanta contra perdas
em suas lavouras. Parece uma sandice

gue ele ndo tenha se precavido, princi-
palmente depois da seca que atingiu o
Estado em 2001/2002 e promoveu, em
sua propriedade, uma perda de 30% a
40% na producéo de soja e de 50% na
de milho. Exceto por um detalhe im-
portante: ele afirmando ter visto nem a
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cor do dinheiro da indenizagdo a que
tinha direito por contratar um seguro
agricola amparado pelo Programa de
Garantia da Atividade Agropecuéria
(Proagro), ha 10 anos. 1sso bastou para
gue o agricultor galcho perdesse a fé
nesse tipo de instrumento que é um dos
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SEGURO pertence

sustentaculos da politica agricola. Os
efeitos negativos do Proagro criaram
raizes profundas, tanto que, até hoje,
0s agricultores ndo o dissociam de
outras empresas ou produtos.

Casagrandetemascolheitadeirasetra-
tores segurados contra danos, mas € a
carteirado Seguro CNH Capital que ele
confia seus bens. Nada a ver com o go-
verno, portanto. Ele faz parte de uma es-
tatistica que se configura em problema
estrutural da politica agricola brasileira
Hoje, apenas 1% da producéo naciona
de gréos conta com 0 amparo do seguro
agricola, apesar do crescimento e ganho
de €ficiéncia nas cadeias de gréos, fru-
tas, fibras e gramineas no Pais ao longo
da década de 90. Soa estranho o fato de
que o Brasil, com uma producéo de 100
milhdes de toneladas e um PIB agrope-
cuario de R$ 60,3 bilhGes em 2002, te-
nha movimentado apenas R$ 40 milhdes
em prémios (custo do seguro para o to-
mador, calculado como a razéo entre 0
prejuizo total e o nimero de segurados).
O seguro rura nos Estados Unidos, por
exemplo, cobre 70% da atividade.

Convém explicar que o seguro rural
distingue-se do agricola, que protege ape-
nas asafra. O primeiro é abrangente, ga
rantindo do touro reprodutor ao frete dos
gréos e a infra-estrutura da fazenda.

Funcgbes — Nas palavras do presi-
dente da Aurea Seguros, José Américo
Peon de Sa, um dos criadores do segu-
rorura no Brasil e conselheiro daFede-
racdo Naciona das Empresas de Segu-
ros Privados e de Capitalizacdo (Fena-
seg), 0s objetivos de um seguro agrico-
la s8o evitar a descapitalizagdo do agri-
cultor, fixar 0 homem no campo, evi-
tando o éxodo rural, e permitir a trans-
feréncia de tecnologia. Ou sgja, tudo
aquilo que o Pais deixa de fazer ao ndo
possuir esse instrumento de protecdo ao
agropecuarista.

Como a agricultura e a pecudriatra-
balham com margens de lucro aperta-
das e estéo sujeitas a eventos imponde-
ravels, como intempériescliméticas, pra-
gas, doengas e humores do mercado,
basta que um desses eventos ocorra, por

exemplo, uma vez a cada cinco anos,
para que a capacidade de liquidacdo de
crédito para custeio sgja abalada. Dai a
bancarrota e éxodo rural é um passo,
sobretudo para produtores pouco capi-
talizados. ‘A agricultura tem dois ris-
C0s gue ndo pode administrar, a ndo ser
com a gjuda de outros agentes privados
(de seguro, por exemplo): o tecnol 6gi-
co, de variacdo de rendimento fisico, e
0 seguro de preco. Sem ele, a agricultu-
ra estara ameacada e, 0 que € pior, nao
podera incorporar tecnologia’, adverte
0 pesqguisador Mauro de Rezende L opes,
do Centro de Estudos AgricolasdaFGV.

A fatadeumsistemaconfiavel emas-
sificado causaum problemasocial, com
efeitos nefastos a toda a economia pri-
méria e &reas correlatas. Entre as cau-
sas do éxodo rura, portanto, esta essa
deficiéncia. ** O Estado aca
baarcando com um custo de
refinanciamento muito gran-
de', ponderao diretor técni-
co da Companhia de Segu-
ros do Estado de S&o Paulo
(Cosesp), Geraldo Mafra.
Isso ocorre mesmo que o
Estado participe hoje apenas
com 30% do financiamento
da agricultura

E exatamente essa vulne-
rabilidade no sistema de cré-
dito quefaz com que aausén-
ciade um seguro que garanta
80 Menos O custelo em caso
deperdassgacontabilizadano
preco do dinheiro emprestado
aatividedeagricola. *“ Nao po-
demosficar pensando emum
seguro agricola limitado ao
custeio, mas um que também
assegure renda ao produtor”,
opina o diretor-presidente do
Bansicredi (brago financeiro
da Cooperativa Sicredi, uma
gigante com 590 mil associa
dos e R$ 1,8 hilh&o em sua
carteira de crédito), Ademar
Schardong.

da ao negdcio, Peon de Sareflete sobre
osmotivos que explicam o pouco al can-
ce do seguro rural no Brasil. O Paistem
dois problemas fundamentais nesse se-
tor. Um de oferta, pelo vultoso compo-
nente de risco que leva as empresas pri-
vadas a fugirem do negécio como o di-
abo da cruz. Grandes players dos segu-
ros tradicionais como Bradesco, Ital e
Sul América querem distancia do defi-
citario seguro rural. * Nenhuma segura
dora privada tem uma presenca a altura
do potencial a ser explorado’’, avalia o
diretor de seguros agricolas da Acade-
miaNacional de Segurose Previdéncia,
Roberto GomesdaRochaAzevedo, tam-
bém socio-titular da Consultoria Geren-
seg Administragdo e Gerenciamento de
Seguros. O outro é de demanda: ndo ra-
ras as vezes, 0 custo do seguro — nos

Casagrande (Erechim/RS), diz que perdeu a fé no seguro
agricola ao néo receber a indenizagéo do Proagro

Causas — Com a expe-
riéncia de uma vida dedica
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valores atuais — representa parte consi-
deravel darentabilidade esperada.

Ao contrario do contrato da casa ou
do carro, onde a ocorréncia de aciden-
tes afeta um nimero limitado de clien-
tes, quando uma seca ou chuva de gra-
nizo atinge uma regido, 0s sinistros sdo
contabilizados as dezenas ou centenas.
O chamado ““indice de sinistralidade” é
altissmo. O seguro agricola, portanto,
€ extremamente complexo, necessitan-
do de equipe preparada e que se deslo-
gue até o campo com freqiiéncia para
conferir a extensdo dos estragos e de-
terminar o valor do prémio. Nem é pre-
ciso dizer que se contaem umamao — e
ainda sobram dedos — o0 nimero de em-
presas com esse know-how no Brasil.

Uma estrutura que implicaem custos
maiores exigeum prego maisato. A taxa
do prémio, portanto, é elevada. ‘O cus-
to do prémio fica entre 6% e 18%, e os
produtores ndo tem como pagar’’, diz
Peon de Sa. Pelo fato do seguro agricola
apresentar esse perfil t&o particular, as
empresas alegam ndo ter como arcar com
0 risco durante anos afio.

Governo — O negdcio é de matura-
¢a0 lenta e para uma carteira de seguro
agricola apresentar resultados so neces-
sarios cinco anos, em média. A saida
apontada por muitos operadores do mer-
cadoindicaaparticipacdo governamental
paradetonar atéo sonhadaaavancagem,
N30 mais como o aor que gere o negod-
cio, mas participando como indutor do
crescimento. Sem esse perfil de atuacgo,
corre-se o risco de que as seguradoras
privadas atuem apenas nos nichos de mer-
cado de baixo risco, como 0 seguro pa

Divulgacao

Mafra, da Cosesp: ‘‘N&o da para manter o
funddo apenas com o lucro das carteiras”

trimonial, sendo que, disparado, o mais
importante para a seguranca alimentar
€ 0 agricola.

A solucgdo para os gargalos de oferta
eprocuraimitaalgo que o mundo todo ja
consolidou; o subsidio a0 prémio e um
fundo de catéstrofe paraamenizar as per-
das das seguradoras em situacdes de ca-
lamidade. *“ Todos os paises tém um se-
guro agricola subvencionado’, confirma
o chefe do Departamento de Economia
da Confederacdo de Agriculturae Pecua
riado Brasil (CNA), Getulio Pernambu-
co. “* O setor publico devefixar asregras
de resseguro, cosseguro e operacéo de
fundos, entre outros, mas néo empreen-
der, ando ser parapequenosprodutores’”’,
complementa Lopes, da FGV. *“Mesmo
assim, sera um ramo muito gravoso.”
Getulio explica que esse instrumento €
considerado de tal maneiraimportante a
atividade agropecuéria, que o subsidio ao
seguro rural € enquadrado na chamada
““caixaverde’ da Organizacéo Mundid
do Comércio (OMC), o quesignificaque
0s paises podem adoté-lo sem precisar
reduzir gastos com eventuai s apoiosapro-
ducgo agropecuéria.

Regulamentacdo — Jaexiste legis-
lac8o para o resseguro desde quefoi cri-
ado o Sistema Naciona de Seguros Pri-
vados, em 1966, que instituiu o Fundo
deEstabilidade do Seguro Rura (FESR),
mais conhecido como *‘ Fund&o’ . Pelas
regras atuais, 50% do lucro de uma se-
guradora é remetido ao FESR, servindo
para sua manutencao.

Em caso de prejuizo, se o total das
indenizagBes superar o va or arrecadado
com os prémios em uma faixa de 100%
e 150%, a companhia recorre ao Fun-
do. Caso a perda se situe entre 150% e
250%, a empresa tem que comprar um
resseguro para se garantir. Caso extra-
pole-se 250%, é utilizado o fundo, pois
0 evento € considerado uma catéstrofe.
Como o proprio nome sugere, *‘ resse-
guro” é um ‘“‘seguro do seguro’.

Quando uma companhia assume um
contrato superior a sua capacidade fi-
nanceira, €lanecessita repassar esseris-
o, ou parte dele, a uma resseguradora
paracobrir essafaixade prejuizo. O pro-
blema é que, basicamente, duas empre-
sas sdo representativas hoje no mercado
de seguro agricolano Pais, com um ma-
rket share de mais de 80%: a Compa-
nhiade Seguros do Estado de S&o Paulo
(Cosesp), vinculada ao governo paulis-
ta, eaAlianca Agricola, pertencente ao
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Calcula-se que, no Brasil, apenas 1% da
safra de gréos conte com o seguro agricola

Banco do Brasil e que sb garante sua
prépria carteira de crédito de custeio.
Isso quer dizer que apenas elastém con-
tribuido ao fundo, e em situacBes emer-
genciaisfatadinheiro para asindeniza-
¢des. “‘N&o da para manter o Fundao
apenas com o lucro das carteiras’, ad-
verte o diretor técnico da Cosesp, Ge-
raldo Mafra.

A safra1999/2000, foi marcadacomo
um desses anos em que a "Le de Mur-
phy" (** se dguma coisa pode dar errado,
dard’) mostrou seu poder de fundamen-
to: a ocorréncia de severas geadas. Da-
dosregistradosinicialmente pelaCosesp,
baseados em comunicados de perdas es-
timadas pel os produtoresrurais atingidos
pelas geadas, indicavam prejuizos supe-
riores a R$ 125 milhdes. Os problemas
estavam apenasnafaseinicial easegura
dora acionou a equipe de engenheiros
agrénomos atempo de fazer anecessaria
vistoriadaculturaantesdacol heita—essa
éumacondicdoindispensavel parascava
liar os prejuizos decorrentes de eventos
cobertos pelo seguro.

Apesar das iniciativas administrati-
vas urgentes, o IRB Brasil Resseguros
S.A. (IRB), gestor do FESR, comecou
a se deparar com uma série de barrei-
ras burocréticas, atrasando o pagamen-
to das indenizacdes. O esforco parare-
aver esse dinheiro se estendeu até 2001,
quando adividafoi liquidada. Nessetr&
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mite, muitos dos segurados aguarda-
ram um ano e meio para receber as
indenizagBes. ** Se eu tenho um fundo
de estabilidade do seguro rural vincu-
lado ao orcamento publico e qualquer
ocorréncia de catastrofe tem de ser
submetida a votacdo no Congresso, a
burocracia acaba atrasando o paga-
mento e colocando a credibilidade do
sistemaem xeque’’, ponderaMafra, da
Cosesp.

Umadas soluctes apontadaspel o exe-
cutivo da estatal paulista para capitaizar
o fundo etornalo maisagil e menosvul-
nerével seria o recolhimento de parte do
Imposto sobre Operacbes Financeiras
(IOF) incidente sobre os seguros feitos
no Brasil. No Pais, a funcéo de ressegu-
rar cabe a0 monopdlio do FESR, admi-
nistrado pelo IRB Brasil RessegurosS.A.,
fundado em 1939 sob 0 nome de Ingtitu-
to de Resseguros do Brasil.

Especidistasdo ramo, como Adriano
Azevedo Filho, professor de Andlise de
Riscos de Seguros e Estatisticas do de-
partamento de Economia, Administracéo
e Sociologia da Esalg/USP, (campus de
Piracicaba), também admitem a possibi-
lidade da privatizacéo do IRB paraatrair
resseguradoras multinacionais. A abertu-
ra do mercado jafoi tentada, mas entra-
Vves burocréticos sepultaram o projeto.

Existe ainda a possibilidade de n&o
se depender do Fund&o para o ressegu-
ro, 0 que as poucas empresas privadas
em operacao fazem paraburlar afragili-
dade do sistema. Nesse caso, elas ndo

Divulgagio

Schardong, do Bansicredi, considera o
modelo espanhol como ideal para o Pais

contribuem com 50%
dolucro, efazem con-
tratos diretamente
com resseguradoras
internacionais, mas
com o ava do IRB.
Para se ter uma idéia de
€como o siste-
maatual éde-
ficiente, 0IRB
nao autorizou
aCosesp aofe-
recer seguro agri-

cola para a safrinha de
milho de 2003, em um
momento de falta cré-
nicado produto no mer-
cado.

Viabilidade— O
ambiente paraains
tituicdo de umapo-
liticadelongo pra-
Z0 paraaquestéo
do seguro agri-
cola foi gestado
ainda no gover-
no de Fernando
Henrique Cardo-
so, quando Fran-
cisco Turra estava
afrente do Ministé-
rio da Agricultura e
chamou as empresas do ramo securita
rio para o didogo. ‘A turma passou a
falar seriamente sobre o problema’, re-
lata Peon de Sa. O ministro Pratini de
Moraes pegou 0 ** bastdo” deixado pelo
colega, juntou as varias sugestdes dos
setores envolvidos e enviou ao Congres-
so Nacional, ainda no ano passado, o
ProjetodeLel 7.214/2002 —cujaautoria
€ do Poder Executivo. Ele dispde sobre
a subvencgdo econémica ao prémio do
seguro e cria 0 Conselho Interministeri-
al do Seguro Rural.

Apesar dasboasintencdes, o momen-
to ndo era 0 adequado. Mesmo que néo
tenha sido estipulada a participacéo do
governo no pagamento do prémio, ma-
nobrautilizadaparafacilitar aaprovacéo
do projeto de lei, este rivalizou com o
Orcamento daUni&o para2003. A vota-
¢80 ndo saiu, e o subsidio para os con-
tratos de seguro agricola para a proxi-
masafradeinverno—aintencdo inicial,
ficou apenas na vontade dos interessa-
dos. O deputado federal Luis CarlosHe-
inze (PPB/RS) foi o relator do projeto e
confirma, de antemao, que tentara um
acordo com os lideres dos partidos para

As empresas seguradoras tém uma expectativa de que o nicho de
mercado para animais de elite cresgca algo como 30% em 2003

atalhar o ritua de envio do projeto as
comissdes da casa. Caso a estratégia dé
certo, a safra de 2003/2004 passara a
contar com uma rubrica que, estima-se,
deve ficar inicialmente entre R$ 50 mi-
Ihdes e R$ 100 milhGes.

O projeto de lei detalha todas as so-
lucdes para resolver os nos existentes?
Definitivamente ndo. Nao esta previsto,
por exemplo, qual serd o grau de parti-
cipacdo do governo no subsidio ao pré-
mio nem oscritérios paradeterminar seu
valor. No célculo atuarial paraestimar o
guanto o agricultor terd de pagar para
proteger a lavoura de possiveis perdas,
entram na composi¢do o rendimento,
diferentes niveis de utilizag8o de tecno-
logia e condigdes climéticas, entre ou-
tros fatores. Nada disso consta no pro-
jeto delel. N&o é possivel fazer um cél-
culo Unico paratodo mundo, pois hadi-
ferencas abissais no uso de tecnologiae
produtividade no campo. Esses, com-
ponentes determinantes para fixar o va-
lor do prémio. E preciso também ter um
calculo diferenciado por regido, pois se
no Sul do Pais é comum o granizo, no
Centro—Oeste as estacOes sdo bem defi-
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nidas e nunca ocorrem geadas.

O deputado Heinze diz que o mais
importante é a aprovacdo do projeto de
lel, eque os detalhes parasuaviabilidade
sairiam naregulamentaco. ‘* Se colocar-
mostudo, elevai travar no Congresso’’,
concordao economistaGetulio Pernam-
buco, daCNA. Tampouco espera-se que
amassificacdo desse instrumento acon-
teca de uma hora para outra. Numa pre-
Vvisdo otimista, Heinze acreditaserem ne-
Cessarios Cinco anos para que o sistema
funcione em grande escala.

O importante é que o Conselho In-
terministerial permitira a participacéo
conjunta de governo, seguradoras pri-
vadas e arepresentacdo dos produtores.
“* A experiénciainternaciona mostraque
para existir um seguro rural eficiente é
fundamental uma participacao ativades-
ses atores’, raciocina Pernambuco, da
CNA. ParaAdemar Schardong, do Ban-
sicredi, 0 modelo adotado na Espanha,
em que umasociedade de economiamis-
tareline os interesses de governo e em-
presas, deveriainspirar o brasileiro. Preo-

Saiba o que €

Prémio: custo do seguro; quantia
paga pela apdlice. Tem seu valor
calculado sobre um percentual do
total segurado.

Sinistro: valor que o segurado re-
cebe, ou segja, a indenizacao.

Resseguradora: empresa que da su-
porte financeiro & seguradora. Além
do seu caixa, a seguradora conta
com recursos dessa empresa para
garantir o pagamento dos sinistros
em casos de perdas generalizadas
que ultrapassem suas reservas.

Divulgacao

Heinze: serdo necessarios 5 anos para que o sistema de seguros funcione em grande escala

cupa a ele como 0s recursos da subven-
¢ao chagariam ainiciativa privada, o que
ndo est4 especificado no Projeto de Lei.
Essa sociedade teria condicOes de gerir
0S recursos e fazer com que chegassem
com mais agilidade as companhias.

Antecedente — O Pais ja conta
com uma experiéncia de subvencdo ao
prémio no Rio Grande do Sul, que po-
dera servir de base a um projeto nacio-
nal. Em S&o Paulo, aAssembléial egis-
|ativatambém aprovou umalei que pre-
vé aparticipagdo do Estado no subsidio
do prémio. Na ultima safra, o Programa
de Seguro Subsidiado do Governodo Es-
tado subvencionou parte do prémio, jun-
to a seguradoras privadas, para mais de
25 mil agricultoresfamiliares. O progra-
ma - desde 1998 em operacdo - subsidia
90% do prémio pago aos produtores de
milho e 50% aos de uva. Em relacéo ao
milho, contacom o beneficio quem par-
ticipa do programa Troca-Troca de Se-
mentes, pelo qual 40 quilos de semente
s80 pagos com uma saca de milho na
colheita. O valor segurado é de R$ 800
a R$ 1 mil por tomador. No caso dos
vitivinicultores, receberam o beneficio
aquel escom propriedade de até 100 hec-
tares e com pelo menos 80% da renda
familiar proveniente daexploragdo agri-
cola. Para eles, o limite segurado foi de
R$ 250 por agricultor, com érea de par-
reiral limitada a dois hectares. Para se
ter umaidéia do quao pouco explorado
€ 0 mercado de seguros voltados ao
agronegacio no Brasil, osmaisde 25 mil
participantes no programa gaticho cor-
responderam a 50% do nimero de agri-
cultores segurados.

A experiénciagalichaserviucomoum
termOmetro de como esse tipo de parce-
ria entre empresas privadas e governo
pode fluir. Nos trés primeiros anos-sa-

fra, a carteiradeu prejuizo, como admite
0s0cio majoritario daAgroBrasi| (opera
dora que coordena o projeto), Ronaldo
Mario Neves. Um dos diferenciais é que,
depois de comprovado o sinistro, o pra-
zo de 30 diasparao recebimento dainde-
nizacdo € cumprido arisca. Além do go-
verno do Estado dar suacontrapartidano
pagamento do prémio, o programa ndo
depende do Fundéo paragarantir asinde-
nizagBes em caso de catéstrofe, dando
maior segurancga aos envolvidos.

Mesmo com 0 prejuizo registrado
nos primeiros trés anos — algo que ndo
surpreendeu, uma vez que o retorno de
uma carteira de seguro agricola é proje-
tado em cinco anos, Neves ressalta que
a producdo de estatistica para gerenciar
acarteirae gjustar alguns erros foi pre-
ciosa. O resultado negativo custou a sa-
idadaPorto Seguro, terceiramaior com-
panhiabrasileirado setor e que atuou no
programa gaticho de 1998 a 2001. De
acordo com o coordenador administra
tivo da empresa, Ricardo Cardoso, o
moativo que atirou do negécio foi aata
sinistralidade nos Ultimos trés anos em
gue atuou, com ocorréncia de granizo.
No ultimo ano, foram R$ 13 milhGesem
arrecadacéo de prémiose R$ 10 milhdes
emindenizacOes.

Mesmo com todos os entraves des-
se tipo de negdécio no Pais, Ricardo
Neves, da AgroBrasil, acredita no po-
tencial do agronegécio brasileiro, ndo
apenas para a venda de seguro agrico-
la- no caso, 0 da safra - mas de todos
0s produtos existentes hoje no merca-
do. “O agricola é apenas a ponta de
um iceberg’’, compara o executivo.

Divulgacao
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Miranda, do Banespa-Santander: o lucro de
uma carteira é garantido pelos bens rurais



Em sua opinido, as empresas privadas
gue até agora se arvoraram no nego-
cio do seguro agricola nacional sem-
pre tiveram uma visdo imediatista dos
resultados. Roberto Azevedo, da Ge-
renseg, € da mesma opinido. ‘“‘ Existe
um campo promissor para a operagao
de negocios e servicos totalmente de-
dicada a seguros ligados a agricultu-
ra’, afirma. ‘‘1sso sO vai ser atingido
com um apoio firme e de longo prazo
de empresas que acreditem no setor e
estejam dispostas a investir tempo,
pessoal e recursos nesse mercado.”

Oportunidades — De uma forma
timida, asempresas privadasvéo entran-
do no mercado brasileiro, atraidas pelas
oportunidades abertas pelo crescimento
da producéo e pelalegislacdo favoravel
que se desenha. Ao lado de Cosesp e
Alianca (que, em se tratando de seguro
a safra, estéo limitadas as operacbes de
custeio), aparecem nomes como a nor-
te-americana Rain and Hail, os grupos
espanhois Mapfre e Santander, a Suica
UBF, a brasileira Porto Seguros, entre
outros. As multinacionais tém em co-
mum a chegada recente ao Brasil e um
know-how acumulado em anos de expe-
riéncia em seus paises de origem.

Esse é 0 caso da Vera Cruz Segura-
dora, controlada pela Mapfre Seguros,
atualmente 0 maior grupo segurador da
Espanha e da América Latina, com um
faturamento de US$ 9 bilhdes em 2002.
Com dois anos no Pais, o grupo ja es-
tende sua presenca aos estados de Mi-
nas Gerais, Parang, Rio Grande do Sul e
S&o Paulo, crescendo a uma média de
30% ao ano. Paraquem esta ha téo pou-
co tempo no mercado nacional, o de-
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Falta de seguro para a safrinha de milho pode gerar um problema de seguranca alimentar

sempenho no ano passado ndo desagra-
dou. Conforme o diretor adjunto de Se-
guro Rural da empresa, Miguel Angel
Corraes Gallego, em 2002 foram ven-
didas 17,4 mil apdlices, com uma arre-
cadacdo de R$ 7 milhdes. Ja o volume
deindenizacBesfoi de R$ 4 milhdes, em
parte pelaocorrénciado granizo queatin-
giu o trigo galcho. Uma das lutas da
empresa tem sido formar os quadros de
recursos humanos em um mercado que
carece de profissionais especializados.
A figura do corretor especializado, por
exemplo, € uma ave rara. *‘ Precisamos
de gente que saiba explicar o0 que consta
nas letras mitdas”’, diz Gallego.

A Vera Cruz ndo of erece apenas pro-
dutos ja conhecidos dos brasileiros,
como 0s seguros patrimonial de fazen-
das e agroindustrias e contra granizo
paragréos, este que cobre apenas o cus-
teio. Trouxe algumas inovagdes. Um

deles garante a produtividade das cultu-
ras de soja, milho, trigo, algodado e cana,
sendo que o tomador escolhe um nivel
de cobertura que pode variar de 10% a
75% do seu historico de produtividade.
A indenizacgo éfeitacom base namédia
de produtividade, multiplicada por um
preco do produto, ambos pré-determi-
nados na contratacdo do seguro.
Masagrande sacadadaempresa, que
atende um segmento com enorme po-
tencia de crescimento, é a cobertura a
CPR agricola. No vacuo deixado pelo
Estado no financiamento da producéo,
0 setor privado entrou com forga, to-
mando paras essaatribuicdo. Nao énada
oficial, masestima-sequeainiciativapri-
vada, em especia tradings ou grandes
esmagadoras, financie hoje 30% dapro-
ducéo agricola brasileira. O caso € que
0s contratos de adiantamento de recur-
sos em troca da entrega futura de pro-
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duto, operagcdo da CPR, dominam boa
parte desse mercado privado e ele se
configura em uma possibilidade de
crescimento as empresas.

Desde 1993, estadisponivel no
mercado o0 Seguro de Garantiade
Adiantamentos a Produtores Ru-
rais, que por alguns anos se cons-
titui na principal protecdo de que
os operadores de mercado dis-
pbem contraando-entrega de mer-
cadorias. Em conjunto com o se-
guro de quebra de safra, o objetivo
€ proporcionar ao segurado uma ope-
ragdo arisco zero, cobrindo seus con-
tratos contra falhas de entrega de
qualquer natureza. Roberto Aze-
vedo, da Gerenseg, explicaque se &
houver uma quebra de safra que
impeca a entrega da mercadoria con-
tratada e paga antecipadamente, ndo ha
como seexigir qualquer garantia, e nes-
se ponto, a existéncia de um seguro de
safra conjugado com a garantia de en-
trega é importante, principalmente por
proporcionar uma protecéo total aos
operadores de commodities agricolas
que pré-financiam seus fornecedores.

Segmentacdo — Outros nichos de
mercado tém atraido a presenca de ban-
COS e seguradoras, como 0s patrimoni-
aisedeanimaisdedlite. Eles entram no
abrangente conceito de seguro rural. De
acordo com o gerente de normas da Se-
perintendéncia de Agronegdcio do Ba-
nespa/Santander, Daniel Aigner, o lucro
de uma carteira é garantido pelos bens
rurais, pelo baixo risco que esse tipo de
operacdo apresenta. Nessa modalidade,
0 banco espanhol dispbe o seguro co-
nhecido como *‘porteira fechada’, que

Ndébrega: depois das maquinas, CNH
estuda 0 ingresso no seguro agricola

tem esse nome

por garantir o seguro

detodo o patrimdnio noslimites
da propriedade. O Banespa jatem 8 mil
apolices vigentes dessa contratacao.

Depois da experiéncia de trés anos
no programa gaticho, onde atuou com
gréos e frutas, a paulista Porto Seguro
volta-se para o0s eqlinos e bovinos de
elite. *“Nao que o0 negdécio anterior, de
safra, sgja insustentével, mas € preciso
diversificar asculturaseregifes’, diz o
executivo Ricardo Cardoso. Nesse
ramo, a expectativa— tanto das compa
nhias que jaexploram esse nicho quanto
das estreantes — é de um crescimento
de pelo menos 30% nas operacles.

Um estimulo a mais para quem pre-
tende explorar essefildofoi garantido pela
regulamentacéo baixada pela Superinten-
déncia de Seguros Privados (Susep), que
isenta de |OF os produtos voltados a mo-
dalidade pecuaria. Naprética, isso signifi-
ca uma economia de 7% na contratacdo
do seguro para os animais de consumo
(que fornecem carne, leite, 1a e carne).

Até mesmo indUstrias de maguinas
e implementos agricolas ja comecam a
constituir seguradoras préprias, para
garantir a inadimpléncia dos compra-
dores e os proprios sinistros. No caso
do Seguro CNH Capital, criado no
Agrishow de 2001, a razéo do grupo
ter desenvolvido umacarteiravoltadaa
esse fil&o encaixa-se no conceito de
oferecer ao cliente um pacote de servi-
¢os. ‘* As seguradoras tém esse tipo de
produto, mas ndo com uma equipe es-
pecializada’, justificao gerente comer-
cial do banco, Carlos N6brega. Com 7
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mil apoli-

ces, 0 seguro in-

clui em suas coberturasincén-

dio, roubo, furto, colisdo e tombamen-

to. Além disso, enquanto a concorrén-

ciagarante o equi pamento apenas den-

tro da fazenda do proprietario, o Se-

guro CNH cobre o bem em situactes

de transporte em qualquer local do ter-

ritério nacional. As taxas praticadas

paratratores sdo de 1,96% e de 1,04%
para colheitadeiras.

Sondado sobre o retorno financei-
ro dessa operacéo para a CNH, hol-
ding das marcas New Holland e Case,
Nébrega diz que a empresa so traba-
Iha para recuperar 0 custo operacio-
nal, ndo visa lucro nessa operagéo.
Mesmo assim, 0s executivos ja pen-
sam na expansdo do negécio, com a
entrada no mercado de seguro agrico-
la. ** Precisamos que o cliente preser-
ve bons niveis de rentabilidade. Man-
tendo o agricultor financeiramente sa-
dio, também estaremos dando um pas-
SO para que nossas marcas cresgam
no mercado brasileiro”’, explica o ge-
rente comercial.

Mesmo que ndo seja possivel im-
plantar um sistema confiavel, lucrati-
vo e massificado a curto prazo, € for-
te apercepcao entre os atores envolvi-
dos no ramo de que 0 novo governo
passara do discurso a acéo. Espera-se
gue, cada um fazendo sua parte, seja
contornado o pifio alcance desse ines-
timével instrumento de politica agri-
cola, sob pena de toda a sociedade
continuar pagando a conta pela sua
inexisténcia. Com juros. m
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Por que o Estado néo deve ser protagonista

Qinteresse dos agricultores brasi-
eiros pela questdo do seguro ru-
ral é mais remota do que aparenta. \Veio
a baila em 1878, em um congresso na-
cional de agricultura. Mas a legisla-
¢ao concreta demorou quase 100 anos
para vingar. “A iniciativa do Governo
Federal, no sentido do estabelecimen-
to de um protegdo aos produtores na-
cionais, nos remete a 1954, quando foi
criada a Companhia Nacional de Se-
guro Agricola”, explica Roberto Go-
mes da Rocha, da Gerenseg.

Embora ndo houvesse uma politi-
ca clara para este instrumento, por
dois anos toda a producdo de trigo do
Pais foi amparada. O suicidio de Ge-
tdlio Vargas, no entanto, contribuiu
para a descontinuidade, como lembra
0 presidente da Aurea Seguros, José
Américo Peon de Sa. “Apos a fracas-
sada tentativa de operacionalizagdo
da Companhia Nacional de Seguro

Agricola, dissolvida pelo decreto-lei n°
73, em 1966, pouco ou quase nada se fez
no sentido de dotar nossa agricultura de
um seguro efetivamente adequado a sua
realidade”, explica Rocha. Para apoiar
as operacdes de seguro rural, foi institui-
do — também em 1966 — o Fundo de Esta-
bilidade do Seguro Rural (FESR), pelo
mesmo decreto que criou o Sistema Naci-
onal de Seguros Privados. O objetivo era
garantir a estabilidade dessas operacdes
e atender a cobertura suplementar dos ris-
cos de catastrofes, ficando sua adminis-
tracdo a cargo do IRB.

O auge da participacdo governamen-
tal veio com o Proagro, de 1973. Nesse
momento, contava com verbas abundan-
tes, cobrindo 80% dos riscos de empreen-
dimentos financiados com crédito rural
de custeio e investimento. A falta de con-
trole sobre as condicdes de plantio e a
ocorréncia de sinistros fez explodir, em
13 anos, um prejuizo de US$ 1,7 hilhdo.

Em 1993, a liberacdo dos recursos
do Proagro foi condicionada aos pro-
dutores que seguiam as indicactes do
zoneamento agricola, que especifica as
regides e épocas de plantio recomen-
dadas as principais culturas de ciclo
anual. Com isso, restringiu-se o poder
de alcance de quem fraudava o siste-
ma. Havia produtores que plantavam
em épocas e areas inadequadas para
receber as indenizagOes.

Hoje, o sistema nao é deficitario,
mas impde restricdes: é obrigatéria
a observancia do Zoneamento Agri-
cola, excecao feita aos agricultores
do Pronaf; ndo séo cobertos even-
tos provocados pela seca, sao cober-
tas apenas despesas de custeio, ces-
sando 0 seguro para investimento e
pecuaria. Essas medidas tornaram o
Proagro restrito. A seca, por exem-
plo, é responsavel por dois tercos das
frustracdes de safra.
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ALGODAO

BALANCA
mas nao cal

Mesmo com a previsao de

gue a safra de algoddo deste ano sera

apenas 2% maior que a de 2002,

0S cotonicultores n&o desani mam:

plangjam o aumento da area

plantada, antecipam a venda da safra

e ganham espaco no cenario internacional,

driblando a instabilidade do mercado

Aline Eltz

Companhia Nacional de Abas-
tecimento (Conab) estima que
aproducdo brasileirade agodao
em plumasgade 791 mil toneladas nes-
tasafra—umvolumeexpressivo, néo fos-
se o fato do Pais consumir 805 mil tone-
ladas do produto. Considerando que o
Brasil exporta cerca de 125 mil tonela-
das de algoddo a cada ano, o déficit no
mercado interno sera de 140 mil tonela
das em 2003. Embora as condicfes das
lavouras sgjam satisfatOrias na Bahia,
Goiés e Mato Grosso, principais Estados
produtores, devera faltar algodao.
Seaimportacdo custacaro parao Bra
sil, por outro lado é benéfica aos cotoni-
cultores, pois o cdmbio elevado favorece
aexportacdo. Alémdisso, aAustrdia, que
exporta 95% de sua producdo, esta en-
frentando problemas com afdtad’ égua,
0 que abriu espaco para o agodéo brasi-
leiro. “Infelizmente, asindUstrias téxteis
brasileiras terdo que importar algodao
neste ano para atender a sua demanda”,
diz ovice-presidentedaAssociagdo Mato-
Grossense dos Produtores de Algodao
(AMPA), Jodo Luiz Pessa. “ Gostariamos
que 100% do algoddo que consomem fos-
sebrasileiro.” Paraele adtado dolar fa
cilitou a exportagdo do algodéo produzi-

do no Brasil, mas encareceu
a producdo, pois 0s insumos
s80 importados e o custo de
produtos como fertilizantes,
defensivos e equipamentos
aumentou. O dirigente expli-
ca que 20% do algodao aqui
produzido éexportado. “ Con-
quistamos mercado devido a
qualidade do nosso algodéo,
com baixacontaminagdo, boa
resisténcia e uniformidade,
enfim, um produto compar&
vel ao dosgrandespaisespro-
dutores.”

Pessa comegou a plantar
algoddo em 1998. Na época,
a area plantada era de 500
hectares. Hoje, s80 5,7 mil. A
propriedade esté localizada
em Santo Anténio do Leste,
municipio recém-criado eque
até 0 ano passado pertenciaa
Novo Séo Joaquim. Em 2002,
o dirigente colheu 245 arro-
bas por hectare, sendo que
parte da producéo (30%) foi
destinadaaexportacéo. Ores-
tantefoi vendido no mercado
interno. “O preco mais baixo
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que obtive foi o preco mini-
mo do governo, eo maximo,
de R$ 62,83 por arroba, foi
obtido na entressafral’, deta-
Iha. “ Os precos desta entres-
safratambém est&o bons, na
faixade R$ 62 por arrobano
mercado em S&o Paulo”,
exemplifica

Ex-presidente daAMPA
eaua vice-presidentedaAs
sociagdo Brasileira dos Pro-
dutores de Algodéo (Abra
pa), Adilton Sachet plantaal-
god&o nos municipiosdelti-
quirae Sapesal, localizados,
respectivamente, nasregioes
sul enoroestedo Mato Gros-
s0. Cadapropriedadetem 3,5
mil hectares de érea planta-
da. Tanto Sachet quanto Jodo
Luiz Pessa plantam algodéo
no Estado responsavel por
52% da producdo nacional.
Até agora, as condicdes cli-
méticas favoreceram a cul-
tura na regido. Com isso,
afirma Sachet, deve haver
ganho de produtividade. Em
2002, ele produziu 3 mil
quilos de algod&o em caro-
¢o por hectare. Neste ano, o
cotonicultor esperaproduzir
4.4 mil quilos por hectare.
“Das 6 mil toneladas de al-
godéo em plumanegociadas
na safra passada, mil foram
exportadas’, revela. Além
disso, 4 mil toneladasde al-
godé@o em pluma da safra
2002/2003 jaforam negoci-
adas— umaprova de que 0s
cotonicultorestém antecipa
do avenda da safra.

Contratos— Osprodu-
tores tém recorrido aos con-
tratos futuros para garantir
mai or margem de seguranca.
“ Jhassinamos contratospara
entrega em 2004 a pregos
bem melhores que os desta
safra’, declara Pessa, da
AMPA, que ja negociou
10% da safra 2003/2004. O
produtor Walter Horita tam-
bém antecipou a venda da
proxima safra. “Ja negociel
60% e estou assinando con-
tratos de exportacéo para a
safra2004”, informa. Horita

planta algoddo em uma area de 6,2 mil
hectares. A propriedade esta situada no
municipio de S8o Desidério, no oeste
baiano. Este ano, ele espera colher 300
arrobas por hectare. “Em 2001, colhi 308
arrobaspor hectare. No ano passado, hou-
ve quebra de 12% na producado devido a
estiagem nos meses de fevereiro e mar-
¢o. Em funcdo disso, amédiafoi de 265
arrobas por hectare’, relata.

Do volume negociado até o momen-
to, 40% sera destinado a exportacao e
60% sera vendido ao mercado interno —
s0 0 Nordeste consome 350 mil tonela
das de todo o agodéo produzido no Bra-
sil. Horita acredita que a antecipacéo das
vendas € uma prova de que o mercado
doméstico estd mudando e se profissio-
nalizando, com uma relacéo de confian-
¢a entre produtor e comprador. “ Ambos
estéo fazendo sua parte e, independente
do preco negociado ser maior ou menor
gue o prego praticado na horada entrega
do produto, os cotonicultores estédo hon-
rando seus compromissos’, ressalta. Di-
ante das perspectivas do mercado e do
aumento das exportacGes de algodéo,
Horita ampliara a érea plantada na safra
2003/2004. “No ano que vem, seréo 10
mil hectares’, projeta.

No passado, aculturafoi prejudicada
pelainfestacdo de pragas e doengas, de-
gradacdo do solo, condicles climéticas
adversas e medidas econdmicas desfavo-
raveis. Conforme o chefe-geral da Em-
brapa Algodéo, Eleusio Curvelo Freire,
0 algod&o necessitade 700 milimetros de
chuvaparasedesenvolver bem. NoMato
Grosso, no entanto, a precipitagdo oscila
entremil e1,1 mil milimetros. “ O El Nifio
provoca excesso de chuvas nos Estados
de Goiés e Mato Grosso e acarreta vera
nicos intensos e prolongados no Nordes-
te. Comisso, os Estados nordestinos per-
dem em produtividade’, detalha.

Variedades— Freiredizaindaquea
Ita 90 é a variedade mais utilizada no
Cerrado — 65% da &rea plantada. S6 no
Mato Grosso, a cultivar esta presente em
80% das lavouras. “Elaapresenta altissi-
ma produtividade, altaresisténciaefinu-
ra adequada, mas € suscetivel a viroses,
necessitando de aplicacdes freqlientes de
inseticida’, explica o pesquisador. Jaem
Goias, os cotonicultores plantam as vari-
edadesBRS IpéeBRS Aroeira. “A BRS
Ipé é smilar alta90 e maisresistente a
virose. A BRSAroeira, por suavez, apre-
senta resisténcia multipla a pragas e do-
encas, sendo que o custo de producéo é
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“A indugtria téxtil brasileira terd que importar

algodao neste ano”, diz Pessa, da Ampa

10% inferior. No entanto, essa variedade
produz 1% a menos de fibra se compara-
daalta90.”

A Embrapa Algodéo desenvolveu,
recentemente, a BRS Cedro, uma nova
variedade de semente de algodao. Segun-
do Freire, acultivar apresentaduas gran-

Divulgacéo

Sachet, da Abrapa, avisa: *‘Vamos defender o

produtor brasileiro com unhas e dentes”

desvantagens: éresistente avirose e pro-
duz 2% amais de fibraque a lta 90. Ele
ressalta, ainda, que as variedades planta-
das no Nordeste sfo distintas. “ Sdo culti-
vares proprias para o clima semi-arido,
pois oferecem maior resisténcia a secd’,
sdienta. A BRS8H, aBRS200eaCNPA
7MH s20 as cultivares mais plantadas na
regido Nordeste. L4, a lagarta-da-folha
(também chamada de curuqueré) e o hi-
cudo s0 as pragas que mais atormentam
0 produtor. “No Cerrado, o pulgéo, res-
ponsave por perdas de até 60%, o bicu-

O produtor Horita diz que a antecipacao das
vendas mostra a profissionalizacdo do mercado

do e 0 complexo delagartas e percevejos
trazem mai s prejuizos aos cotonicultores.”

Além da Embrapa Algodao, que a
cada ano investe R$ 1,9 milh&o no Pro-
grama de Melhoramento Genético do
Algodoeiro, outraentidaderealizapesqui-
sas com o produto. Criada em 1993, a
Fundacdo de Apoio a Pesguisa Agrope-
cuéria do Mato Grosso (Fundacdo MT)
desenvolvevariedades de algodéo. “Bus-
camos uma variedade nova, que sgjare-
sistente avirose e ramulose e que produ-
za uma fibra de qualidade’, destaca o

Fotos: A Granja
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pesquisador Paulo Aguiar. Se tudo der
certo, a nova cultivar sera langada no
mercado na safra 2006/2007. Enquanto
IS0 ndo ocorre, o trabaho de selecéo e
0s cruzamentos genéticos continuam.
Ao investir em mecanizagdo, qualifi-
cacdo de méo-de-obra e variedades mais
resistentes, os produtores de algoddo su-
peraram acrise desencadeadano fina dos
anos 80, dando sinais de recuperacdo na
segunda metade da década seguinte. O
surgimento de 6rgaos representativos nes-
te periodo acabou fortalecendo o setor. “A
cadeia produtiva estava desorganizada,
precisavamos criar uma entidade que re-
presentasse os produtores’, relata o presi-
dente da A ssociacdo Baiana dos Produto-
res de Algoddo (Abapa), Jodo Carlos Ja
cobsen Rodrigues. " Depois de condtituir a
Abrapa, em 1997, vimos que eranecessa
rio organizar as cadeias nos Estados. Des-
saforma, surgiram as demai's associagoes
de produtores.” Rodrigues planta 1,3 mil
hectares de algodéo em Formosa do Rio
Preto e 280 hectares em Serra do Rama
Iho, municipios situados no oeste baiano.
Recuper acdo— Atua mente, aBahia

tem 80 mil hectares
deéreaplantada, dos
quais65 mil concen-
tram-se na regido
oeste. Para se ter
idéiado quanto are-
gido cresceu, na Ssa-
fra1995/1996 0 oes-
te baiano contava
com 2,4 mil hectares
cultivados. Na safra
1999/2000, a area
crescera20 vezes, to-
talizando 41 mil hec-
tares. Nesta safra, a
regido tem 65,6 mil
hectares plantados, 9
mil amaisquenasa
frapassada. O municipio de Sdo Desidé-
rio € 0 maior produtor daregido. “A co-
Iheita do algodéo, que antes era feita a
mé&o, € hoje 100% mecanizada. N&o é a
toaqueaBahiafoi 0 segundo Estado que
maisexportou algodao em 2002”, diz Ro-
drigues. “Cerca de 60% da safra ja foi
negociada, e das 60 mil toneladas vendi-
das, aproximadamente 40 mil abastece-
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Rodrigues, da Abapa, diz que nédo existe competitividade entre as
regides produtoras. “ Somos uma grande familia’’, brinca.

réo o mercado externo.”

N&o é si aregido oeste que esta au-
mentando a érea plantada. O sudoeste
baiano, que em 2002 contava com 2,5
mil hectares plantados, tem 8 mil nesta
safra. Localizado na regido, o Vale do
luid, que ja foi uma érea prospera, da
sinais de recuperacéo. De acordo com
Rodrigues, os 170 mil hectares da area
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estdo entreos maisférteisdo mundo. “A
areaval crescer emuito”, prevé. Emcon-
trapartida, o vice-presidente da Associ-
acao Mato-Grossense dos Produtores de
Algodéo, Jodo L uiz Pessa, duvidaque o
Nordeste, com excecéo da Bahia, onde
a atividade tem perfil empresarial, vol-
te aser grande produtor de algodéo. “A
cotonicultura nordestina deveria estar
voltada as pequenas propriedades’, de-
fende Pessa. “Se assim fosse, a regido
teria um produto diferenciando, com
maior valor agregado, paraassegurar re-
muneracdo ao produtor. O algoddo co-
lorido, quejaé plantado 14, pode ser uma
aternativa paraaregido”, anaisa

Embora os dirigentes falem do au-
mento da érea plantada e da produtivi-
dade desse ou daquele Estado, Rodrigues
declara que ndo existe competitividade
entreasregifes produtoras. “ Somosuma
grandefamilia’, brinca. Grande mesmo.
“O Brasil contacom um grande nimero
de cotonicultores, incontéveis em certas
regioes do Nordeste, Parana, Sdo Paulo
e sul do Mato Grosso do Sul, pois sdo
Estados onde héa registro de minifandi-
0s. Jaem Estados como o0 Mato Grosso,
0 niimero de produtores ndo chegaamil.
A regido dePrimaverado Leste/MT, por
exemplo, produz mais algodé@o que os
Estados do Parana e Sdo Paulo”, com-
para Pessa.

Oferta e demanda — Tanto Pessa
quanto Rodrigues concordam que o Bra-
sl pode vir atornar-se auto-suficiente —
feito a cangado nasafra2000/2001, quan-
dooBrasil produziu umvolumedeago-
ddo superior a0 consumido pelas indls-
trias. “Na safra de 2001, quando chega
mos a 940 mil toneladas de algoddo, dis-
semos as indUstrias que 0s pregos pagos
ndo cobririam os custos de producéo e
gue seriamos forgcados a diminuir a area
plantada. N&o fomos ouvidos, e os resul-
tadosestdo ai”, criticaPessa. “A auto-su-

ficiéncia pode ser alcancada na safra  preocupa os cotonicultores é o protecio-

2003/2004, bastaque o produtor tenhain-
centivos para plantar, ou sga, te-
nha a garantia de que a comer-
cidizacdo serajusta”

“O crescimento continuo
minimizaraasflutuagdesdo
mercado”, diz Rodrigues,
da Abapa. “Tivemos pro-
dutores que ndo eram pro-
dutorese, Sm, investidores
que seguem a maré sem
muito cuidado, que entraram
da mesmamaneira que sairam
da aividade, de maneira incon-
seqliente, amargando um grande pre-
juizo”, efirmaPessa. Eleressaltaquetam-
bém hé casos de bons produtores que es-
tavam em um processo inicial deinvesti-
mento naculturae, a se depararem com
os pregos baixos do a godéo, optaram por
n&o investir e abandonaram a atividade,
mas podem voltar se 0 cenario melhorar.
“A culturadasojaestdse mostrando mais
compensadora e com menos riscos, en-
t&o alguns produtores optaram por plan-
tar mais soja. No entanto, o produtor que
esta estruturado, embora ndo estegja au-
mentando seu plantio, ndo esta deixando
de plantar, pois sabe que o investimento
émuito grande paraser deixado delado.”

Para Pessa, a estabilidade do merca-
do sb é possivel quando a cadeia se dli-
nha. O dirigente questiona que o ago-
déo esta caro devido a escassez do pro-
duto no mercado, mas ndo custa mais
caro do que importar. “ O prego pratica-
do hoje ndo é o ideal, mas ndo estalon-
ge darealidade. O raciocinio é simples:
se exportamos algoddo € porgue ele é
competitivo l&fora; se ele &€ competitivo
I&fora, significa que o importado custa-
ramais caro aqui; se ndo temos umaop-
¢80 mais barata, entdo como podemos
dizer que o produto esta caro?’

Pr otecionismo — Outro assunto que

nismo norte-americano. O problema fez
com que o Brasil protestasse
junto a Organizacdo Mundi-
a do Comércio (OMC). O
governo brasileiro dega
gue os subsidios aos
produtores dos Estados
Unidos provocaram a
quedado precodoago-
dao no mercadointerna-
ciond, levando muitos
produtores a bancarrota.
“Qualquer tipo de proteci-
onismo € vicioso, sgja ele
americano, europeu ou brasilei-
ro”, ressalta Pessa, que chama de “bom-
ba-rel6gio” o protecionismo praticado
pelos norte-americanos. “A garantia de
precos altos, independente de custo, qua
lidade e produtividade, faz com que os
produtores caiam na inércia e ndo bus-
guem a eficiéncia: mais dia, menos dia,
0s subsidios cairéo e eles ficaréo total-
mente amercé deum mercado parao qua
ndo estdo preparados’, adverte.

Os Estados Unidos gastaram, sd no
ano passado, US$ 4 bilhdes em subsidios
(cerca de R$ 14,7 hilhdes). “Eles estdo
subsidiando tanto a exportacdo quanto a
importacéo de algoddo e, com isso, aca
bam prejudicando os paisesem desenval-
vimento”, observao produtor Walter Ho-
rita. “ A liberacdo do cultivo de varieda-
des geneticamente modificadas por parte
do governo minimizaria os efeitos dos
subsidiosnorte-americanos. Dessaforma,
0s custos com a producdo cairiam e a
competitividade do produtor brasileiro
junto ao mercado internacional aumenta:
rid’, afirma o presidente da Abapa, Jodo
Carlos Jacobsen Rodrigues. O vice-pre-
sidente daAssociacdo Brasileirados Pro-
dutores de Algodéo, Adilton Sachet, avi-
sa: “Vamos defender o produtor brasilei-
ro com unhas e dentes.” m
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Melhoramento genetico da
soja ganha REFORCO

Monsanto inaugura nova unidade de pesquisa da oleaginosa

aérotina, no meio agri-

cola, o acimulo de in-

vestimentos de grandes
empresas do setor no Centro—
Oeste brasileiro. De olho no
potencial da regido, ha um
ano a Monsanto direcionou
US$ 1 milh&o a construgéo
de uma nova estacéo de pes-
guisa em melhoramento ge-
nético de soja no municipio
de Sorriso/MT. A escolhando
foi por acaso: localizado em
umadas areas nas quaisasoja
se expande mais rapidamente
no Brasil, Sorriso € hoje con-
siderado o maior produtor na-
cional, com asmelhores médias de pro-
dutividade. Sozinho, detém 2,8% da
safra anual da cultura.

Com o funcionamento danovauni-
dade, sera possivel o desenvolvimen-
to de novas variedades para os Esta-
dos da Bahia, Maranh&o, Para, Piaui,
Rondénia, Tocantins e norte do Mato
Grosso (Cerrado). De acordo com ge-
rente da unidade de Sorriso, Claudio-
mir Abatti, 11 variedades j& estéo em
uso, além de um grande grupo de li-
nhagens em fase de pesquisa. “ De cada

Greubel (a esquerda, ao lado de Maggi): investimento
promete aumentar a produtividade da soja no MT

Luciana Radicione

quatro a cinco variedades’, explica
Abatti. “As que ndo superam o gque o
produtor ja esta plantando, séo auto-
mati camente descartadas.” Os materi-
ais desenvolvidos pela Monsanto se-
réo distribuidos aos 71 produtores mul-
tiplicadores espalhados pelo Brasil ea
sete concentrados na regido da Serra
daPetrovina/MT. Cadaum recebera 60
quilos de sementes.

Para obter sucesso no mercado, as
variedades precisam ser produtivas,
apresentar boaresisténciaado-
encas e 6timaadaptabilidade as
areas para as quais foram de-
senvolvidas. A selecdo de ma-
terial na regido de Sorriso vai
permitir acriagdo de cultivares
mais produtivas e adaptadas as
localidades de baixa latitude.
Com acesso livre aos produto-
res daregido, a unidade possui
85 hectares agricultaveis des-
tinados a ensaios de campo,
além de laboratorios de fitopa-
tologia, sementes, biotecnolo-
gia, marcador molecular, salas
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de apoio para montagem de
ensaios etriagem de materiais
trazidos do campo.

Segundo o presidente da
Monsanto do Brasil, Rick
Greubel, todo o investimento
da empresa tem o Unico obje-
tivo de buscar materiais cada
vez mais qualificados para
umaregido do Paisque, acada
ano, se consolida como fron-
teira de crescimento e desen-
volvimento dos mercados de
soja e de outras culturas. O
Mato Grosso, segundo o go-
vernador Blairo Maggi — que
€ também empresério rural,
tem entre suas metas alcangar umapro-
ducdo de 40 milhdes de toneladas de
graos nos proximos 10 anos. Hoje, a
safrano Estado € de 17 milhdes de to-
neladas. O crescimento da produtivi-
dade nas lavouras mato-grossenses de
sojaéde 3% ao ano. “Esseinvestimen-
to vem reforgar nossa pretensdo detor-
nar o Estado um grande mercado para
guem atua dentro e fora da porteira’,
salienta Maggi.

Tecnologia — A tecnificag8o dos
produtores, que estdo sempre buscan-
do novas tecnologias para 0 aumento
da produtividade, chamou a atencéo
da Monsanto para apostar na regiao.
“Uma unidade instalada em Sorriso
vai destacar a empresa na oferta de
sementes de alta tecnologia e quali-
dade para atender as necessidades dos
peguenos, médios e grandes produto-
res, afirmao gerente de Negocios Soja
da Monsanto, José Carlos Carramate.
Ele explica que, além da soja, a re-
gido é propicia a pesquisade culturas
como algod&o, sorgo e milho, que em
breve também ser&o pesquisadas pela
empresa. m

Divulgacao
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Gringos INVADEM
Show Rural Coopavel

Realizada de 17 a 21 de fevereiro, a 152 edicdo do
Show Rural Coopavel mostrou a que velo.
O maior evento de difusdo de tecnologias agropecuarias
. do Brasil recebeu 130 mil visitantes, brasileiros e
estrangeiros, superando as expectativas de
transmisséo de conhecimento

Texto e fotos: Luciana Radicione

Show Rural Coopavel deixou

de ser palco exclusivo de pro-

dutores brasileiros que visitam
Cascavel/PR em buscade novidades para
0 campo. Entre paranaenses, galichos,
mato-grossenses e paulistas, erafacil en-
contrar produtores e empresarios vindos
de longe para conferir as Ultimas tecno-
logias agricolas disponiveis no Brasil.
Também passaram pelo Centro Tecnol 6-
gico Coopavel autoridadesdetodo o Pais
e Exterior, como o0 ministro da Agricul-
tura, Roberto Rodrigues, e o governador
do Parand, Roberto Requi&o.

Soackl 1 1V Pl el = <., G IR '_ :: A cadaedigdo, afeiravem se consoli-

dando como a Unica capaz de atrair, de
forma segmentada, tantos produtores de
diversas regides do Brasil. Controle de
ervas daninhas, tratamento de sementes,
metodologias para aplicagdo de fungici-
das, inseticidas, demonstragfes préticas
e dinémicas de maguinas e implementos,
entre outros, fazem o sucesso do evento.
S6 neste ano, foram cercade 130 mil vi-
sitantes.

No primeiro diado Show Rural jaera
possivel ver, por exemplo, uma comitiva
do governo norte-americano, formadapor
19 pessoas e chefiada pelo diretor do
Departamento de Agricultura do Consu-
lado dos Estados Unidos (USDA), Ro-
nald Verdonk. A exemplo de outros visi-
tantes, eles percorreram os estandes do
Centro Tecnoldgico Coopavel (CTC) e

Divulgacdo
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o] ‘ *a
Rocha, produtor em | epé/SP, conferiu o
langamento de software pela Embrapa

conheceram de perto as modernas técni-
cas de aplicacdo de defensivos, equipa
mentos agricolas utilizados no Pais e no-
vas variedades de soja, milho, sorgo e gi-
rassol. O presidente daAssociacdo Ame-
ricana de Soja, Dwain Ford, impressio-
nado com a organizacdo do evento, sali-
entou as tecnol ogias adotadas pel os agri-
cultores brasileiros, que a cada ano ob-
tém melhores indices de produtividade
nas lavouras da oleaginosa.

Outros paisestambém marcaram pre-
senca. Avilcultores e suinocultores da
Russia queriam informagdes sobre cus-
tos de producéo dessas atividades, poiso
Brasil € mais competitivo em ambos os
segmentos. Eles constataram que, além
do clima mais propicio, a quaidade da
alimentacdo faz a diferenca. O grupo in-
teressou-se, ainda, pela tecnologia brasi-
|eirade producdo de sementese pel ospro-
cessosqueviabilizam adiversificacdo das
lavouras.

Conhecimentos — Em
busca de atualiza-
¢&o, o produtor
Wilson Al-

ves Alcantara, proprietario de
1,8 mil hectaresem Santo In&
Cio/PR, esteve pela segunda
vez no Show Rural para co-
nhecer as novas variedades
disponiveis de soja, feijao-da-
seca e milho safrinha. Com
300 hectaresde sojae 350 hec-
tares de milho prestes aserem
colhidos, Alcantara considera
indispensavel que o produtor
visite todas as edicdes da fei-
ra, sob parando defasar-seno  FE
quesito tecnologia. “Nao ha @
como um agricultor moderno
ficar de fora, pois a feira nos
daumavisdo exatado que po-
demos e devemos utilizar para garantir
melhor e maior producdo”, afirma. Além
da visita aos estandes, o produtor apro-
veitou para ouvir técnicos e trocar infor-
magdes com outros profissinais. A ame-
acadaferrugem asidtica, doencaque ater
caasoja e vem provocando perdas tam-
bém nestasafra, fez com ele buscasse ex-
plicagdes técnicas sobre 0 assunto. “ Esse
evento esta mais de acordo com a redli-
dade da agricultura brasileira.”

Alcantara tem raz&o. O Show Rural
orienta sobre todos os aspectos que for-
mam o conjunto de tecnologias a serem
seguidas pelo agricultor, a comegar pelo
preparo do solo, com base ndo apenasem
andlises mas também no equilibrio dos
nutrientes conforme o plangamento da
cultura, para explorar todo seu potencia
produtivo. A mesma atencéo é dada a
aplicacéo de defensivos, salientando as-
pectos como assisténciatécnicae colhei-
ta na melhor época, observacdo da umi-
dade e ponto de maturaco, controle nas
perdas de gréos na lavoura e transporte
do produto. O mesmo procedimento éde-
senvolvido para o setor de pecuaria, avi-
cultura, suinocultura ou qualquer outra
atividade de diversificacdo da proprieda-
de.

De S8o Paulo veio a curiosidade do
produtor Rogério Alves Rocha, de lepé/
SP, no Vae do Paranapanema. Em sua

it 51 L .
Alcantara, de Santo |nacio/PR, aproveitou a feira para
trocar informagdes técnicas com outros produtores

(o

primeira vez no Show Rurd, ele acom-
panhou as dindmicas de maquinas agri-
colas, conheceu novas variedades de soja
e ainda buscou informacfes sobre um
novo software desenvolvido pelaEmbra-
pa (ver box). Na Fazenda Santa Maria,
Rochamantém 300 hectares de sojaplan-
tadoscom variedadesdeciclomédio. Para
qudificar aindamaissualavoura, eleveio
em busca de tecnologia no uso de insu-
mos. “Encontrel muita diversificacéo de
culturas e informagBes mais dirigidas ao
produtor”, relata.

O produtor Luiz Fernando Weber, de
Corbélia/lPR, h& cinco anos confere as
tecnologias do Show Rural. Desta vez,
velo em busca de equipamentos paraavi-
cultura, pois pretende ampliar a produ-
¢do de frango de corte. “ Sempretiro pro-
veito quando venho afeira, conhecendo
Novos egquipamentos e participando das
demonstracdes técnicas’, diz.

Cercade 3 mil profissionaistraba ha-
ram no evento e 226 empresas de magui-
nas agricolas, insumos, avicultura e sui-
nocultura, entre outras atividades, expu-
seram produtos e servicos. Na avdiacéo
do presidente da Coopavel, Dilvo Grolli,

Grolli, da Coopavel: evento foi um sucesso
e aidéia é qualifica-lo ainda mais para 2004

Show Rura
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Julio Cesar Uller, da Milenia: feira permite a divulgacao
de marcas e fidelizacdo de clientes

Weber, produtor em Corbélia/PR, buscou
novos equipamentos para avicultura

lo, da Agroeste: tecnologia apresentada no
| tornou-se indispensavel a agricultura do Pais

e edicdo de 2003 obteve total sucesso.

“Foi o melhor Show Rural jaredizado”,

garante. O dirigente salientaquefoi apre-
sentada a maior quantidade de demons-
tragdes tecnoldgicas, em cerca de 5 mil

experimentos, ea infra-estruturado CTC,

gue a cada ano incorpora melhorias para
aperfeicoar 0 atendimento aos visitantes
eexpositores. Nesteano, relataGralli, trés
ruas do CTC receberam toldos de cober-
tura, além de melhorias na rede de ener-
giadétrica. “A feiracaminha para ser a
maior da Américado Sul.”

Para 2004, o presidente da Coopavel
prevé mudancas para qualificar ainda
maisafeira, como limitar para 200 o nl-
mero de empresas expositoras e direcio-
nar ainda mais o evento para seus publi-
cos-avo, compostos por peguenos, mé-
dios e grandes produtores. “Por termos

uma estrutura fixa, precisamos ter uma
Vvisdo de que essa estruturatem que ser a
melhor possivel”, justifica. A idéia de
Grolli éfazer com que o publico n&o ul-
trapasse 120 mil pessoas. Sobre os con-
gestionamentos diarios na BR-277, que
prejudicaram o fluxo de veiculos na en-
trada e saida do estacionamento, ele pro-
mete reforcar areivindicagdo em prol da
urgente duplicacdo darodovia e continu-
ar batalhando para que 0 acesso a0 estar
cionamento possa ser feito através de td-
nel ou elevada, o quetem sido tentado ha
dois anos.
Tecnologiaparatodasasnecessida-
des — Entre as empresas de produtos
agro-quimicos, éunanimeaafirmacao de
que o Show Rura Coopavel é a melhor
oportunidade para divulgar seus produ-
tos a um publico altamente segmentado.

Feirascom esse mesmo objetivo existem,
mas ainda permanecem muito regionali-
zadas. O agrénomo Jdlio Cesar Uller, co-
ordenador de Desenvolvimento de Mer-
cado daMilenia, afirmaque 0 Show Ru-
rd se qualifica a cada ano, tanto em es-
trutura quanto em publico.

As visitas de grupos organi zados por
cooperdtivas e revendas foram conside-
radas por Uller umaexcelente palco para
a tecnologia da empresa, através de de-
monstragdes técnicas acampo em lavou-
ras de soja e milho. Na Ultima edicdo, a
Milenia participou com trés estacfes de-
monstrativas. soja, milho ecom o primei-
ro programa de tratamento com herbici-
das, inseticidas e fungicidas parasoja, mi-
Iho etrigo. “ O evento possibilitaadivul-
gacdo de marcas e fidelizac&o de clien-
tes, eaqui mostramos resultados daapli-
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Sampaio, da Pioneer: ““ Show Rural ndo perde
em nada para o Farm Show (EUA)”

cacdo de produtos no campo”, ressalta.

Mais umavez, as empresas de semen-
tesmarcaram presencaem Cascavel, mos-
trando asUltimasvariedadesparaaslavou-
rasdesojaemilho. A Agroeste, que parti-
cipado Show Rural desde 1989, expds hi-
bridos de milho e milho comercia para
safraesafrinha, adaptadosasprincipaisre-
gies produtoras do Brasil. “Nosso foco
de pesguisa € o produtor, especiamente
0s do mercado Centro—Sul”, explica o
agrénomo e gerente comercial da empre-
sa, Neimar Brusamardllo. “ O Show Rura
éum dosresponsavei spelo avango daagri-
culturabrasileira, e atecnologia mostrada
aqui setornouindispensavel. Eafdramais
completa e organizada do Pais, que deve-
ria ser tomada como exemplo.”

A Agroceres|evou ao publico novida
desem hibridosde milhoindicados paraa
safra de verdo. O AG 9010, para a safri-
nha, apresentarendimento de 220 sacaspor
alqueire e ressténcia a seca. O represen-
tante técnico de vendas, Fabricio Bazane-
Ila, salienta a organizac@o e segmentacéo
dafeiracomo um dospontospositivospara
a presenca constante da empresaem Cas-
cavel. “O nivel do Show Rura é melhor
em todos os aspectos’, afirma.

Neste ano, houve uma intensa pro-
cura por informagdes técnicas sobre as
edicOes mais recentes, relata o gerente
regiona de vendas da Pioneer, Francisco
Sampaio. “ Ao contrario das edi¢des pas-
sadas, 0s produtores ndo vieram apenas
saber nossos pregos, 0 que revela uma
crescente profissiondizacéo do agricul-
tor”, compara. Sampaio, que ja partici-
pou do Farm Show (Estados Unidos),
garante que o Show Rura é mais qudifi-
cado quanto se trata da disponibilizacéo
de informagdes técnicas ao produtor. m

Sistema Integrado de Diagnose e

Recomendagao (Dris), software
matematico que avalia o estado nutri-
cional da oleaginosa, foi uma das no-
vidades que mais atrairam produtores
no estande da Embrapa (na foto abai-
x0). O Dris foi elaborado a partir de
um banco de dados com 2,4 mil amos-
tras coletadas em cinco regides repre-
sentativas do Parana.

O método utiliza informacGes sobre
produtividade e andlise foliar da soja
para emitir resultados sobre deficién-
cias ou excessos dos macro e micronu-
trientes indispensaveis para o equili-
brio nutricional das plantas. “ O pro-
grama mostra, em ordem de grandeza,
os nutrientes que faltam ou sobram nas
plantas’, explica o pesquisador César
de Castro, da Embrapa Soja. Segundo
€le, € muito comum o produtor nao per-
ceber a deficiéncia nutricional das
plantas, o que acaba gerando custos
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Diagndstico nutricional da soja

RUsho o,

adicionais na lavoura. “ Com o Dris, 0
agricultor atinge o alvo com mais faci-
lidade, pois vai adubar s com a quan-
tidade necesséria.” A intencdo da Em-
brapa € levar a tecnologia a todos os
Estados produtores de soja, mas para
isso € preciso formar um banco de da-
dos de avaliagéo nutricional.

A Embrapa ira atender a todos os
produtores que enviarem o laudo
de analise foliar para o e-mail
dris@cnpso.embrapa.br. Posteriormen-
te, o Dris sera disponibilizado na pagi-
na da Embrapa Soja para que o pro6-
prio usuario utilize o sistema.

Viagem — Nesta edi¢éo do Show Ru-
ral Coopavel, os visitantes puderam fazer
umaviagemno tempo econhecer a*“ histé-
riaviva” da soja (foto acima). Paraisso, a
Embrapa plantou mais de 50 cultivares di-
ferentes, selecionadas de seu banco deger-
moplasma. A “viagem” comega ha 5 mil
anos no nordeste da China, local de ori-
gemdessacultura. “ Fizemosques-
tao deplantar asojasdvagemque,
cresciarasteiracomo ofeijdoepro-
duzia sementespequenaseduras’,
explicao pesquisador Lineu Domit,
da Embrapa Soja. Segundo €le, a
intencdo da exposicao foi mostrar
aevolugdo pela qual passou o pro-
duto. Osprodutorestambém pude-
ramconferir asprimeiras cultiva-
res utilizadas emnivel experimen-
tal noBrasil, materiais de sucesso
no Sl e Centro—Oeste, soja para
alimentagéo e lancamentos para
as préximas safras.
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A cachaca é um destilado genuinamente brasileiro, que tem conquistado

novos mercados e agradado aos mais exigentes paladares no Exterior.

Hoje, ela esta entre as trés bebidas mais consumidas no mundo

i

aguardente de cana, conheci-
da também como ‘‘pinga’,
“caninha’ e amargosa’, entre
tantos outros nomes, outrora uma bebi-
da de botequim, € um produto 100%
brasileiro que ganhou envergadura in-
ternacional, sendo conhecido e apreci-
ado no mundo inteiro. N&o apenas che-

Alexandre Franco dos Santos

gou aos principais centros consumido-
res do Pais, como também conquistou
novos apreciadores, como os alemaes,
italianos, portugueses, paraguaios e chi-
lenos, por exemplo. No ranking mun-
dial, elaéoterceiro destilado maisapre-
ciado, perdendo apenas para avodca e
0 soju (espécie de saqué coreano).

No Brasil, Minas Gerais ndo é ape-
nas sindnimo de p&o-de-queijo e doce-
de-leite, mas também de lideranca na
producdo de cachaga artesanal (230 mi-
Ihdes de litros anuais). O item é produ-
zido em peguena e média escalas em
alambiques especiais, fazendo com que
a bebida ganhe sabor refinado e maior
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valor agregado. "Dez anos atrés, a pro-
ducdo era de 110 milhdes de litros, e
em uma década conseguimos mais que
dobrar a oferta’, compara o presidente
da Associacgo Mineira dos Produtores
de Cachaca de Qualidade (Ampaq),
Luiz Claudio Cury.

Em 1988, apos o Instituto de Desen-
volvimento de Minas Gerais (INDI) re-
alizar estudos que detectaram inefici-
éncia e desorganizacdo na cadeia pro-

Divulgagéo

Maria José, do PBDAC: iniciativas como a
certificacdo sdo importantes para o0 segmento

dutiva, a Ampaq foi criada para corri-
gir essa situagdo — 15 anos depois, ela
reline 340 produtores oriundos de pe-
guenas cooperativas e associagoes re-
gionais. A entidade é responsavel pela
emisséo do selo de qualidade que ga-
rante um padrdo de exceléncia a bebi-
da

Hoje, 47 marcas sdo certificadas
pelaassociacao e quatro jaestdo expor-
tando acachacacom certificado de qua-
lidade. "Iniciativas como acertificagao
do processo de producéo sdo importan-
tes parafortalecer nosso marketing, mas
atendéncia é de que, no futuro, tenha-
mos um érgéo governamental parare-
gulamentar a certificacdo da cachaca
em nivel nacional", prevé a gerente na-
ciona do Programa Brasileiro de De-
senvolvimento da Cachacga (PBDAC),
MariaJosé Miranda. Iniciado em 1997,
0 PBDAC congrega 40 associados de
12 Estados e representa o setor produ-
tivo da cachacaindustrializada. Juntos,
eles alcancam 85% da producéo brasi-
leira, que hoje responde por um total
de 1,3 hilh&o de litros, através de mais
de 5 mil marcas.

Exportacdo — Em 2001, o Brasil
exportou 11,1 milhdes de litros, o que
representou umareceitade US$ 9,6 mi-

IhGes e um crescimento de aproxima-
damente 30%. No ano passado, foram
14,8 milhdes de litros, um incremento
de 33%. Para este ano, os produtores
estdo confiantes em poder embarcar 20
milhdes delitros para o Exterior. China
e Ucrénia comegam a despontar como
novos mercadosinteressados, em espe-
cial pela cachaga amarela. De acordo
com Maria José, calcula-se que a ‘‘ca-
ninha"' seja exportada para cerca de 60
paises. ‘ Estamos vivendo um momen-
to Unico para a cachaca’, avalia a ge-
rentedo PBDAC. *“ O setor estaprogre-
dindo e o governo tem gjudado o pro- |
dutor a se adequar ao processo de pro- |
ducéo e apresentacdo dabebida, aumen- |
tando a importancia da bebida como |
item de exportacéo.”

Segundo a entidade, a meta nacio-
nal para 2010 é atingir um volume de
50 milhdes de litros exportados — um
grande desafio, mas os produtores bra-

sileiros tém mostrado competéncia de &

sobra para alcancar esse objetivo.
O Vale do Jequitinhonha, em
Minas, é aregido mais tradicional -
nafabricacdo dacachacaartesanal .
Nos anos mais recentes, o volume
produzido também tem crescido
entre os alambiques da regido de
Belo Horizonte com a entrada de
novos empresarios. com avisibili-
dade conquistada pela cachaca
aposaintensificacdo de acbesde
marketing em feiras e exposi-
¢Oes internacionais, ele es-
t&o investindo alto, tanto
em produgdo como em
projetos de comercia-
lizagdo. Um exemplo
s@o os sistemas de
franquia, que agre-
gam como parceiros
bares, restaurantes,
lojas e, é claro, as
proprias cachaca-
rias, se amplia-
ram suapopu-
laridade a
partir da
metade da
década de
90. **Tem
sido obser-
vado um
aumento da
preferéncia =
pela bebida
inclusiveen-

tre o publico feminino e, além disso,
hoje ela é socialmente aceita entre 0s
publicosA, B eC” revelaCury, justifi-
cando que essas informagdes sdo cole-
tadas em feiras e exposi¢oes.
Segredos — A cachaca artesanal é
uma bebida com identidade prépria,
pois ha detalhes de fabricacéo e enve-
Ihecimento que podem variar muito de
um produtor paraoutro. Essaéavanta-
gem da producdo em alambiques, onde
0 processo assemelha-se muito ao do
vinho. Cada produtor pode dar um to-
gue especia abebidae muitosguardam

¥
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A aguardente artesanal tem identidade propria, que varia conforme o produtor
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CACHACA

seus segredos a sete chaves. O resulta-
do é uma bebida personalizada, muito
diferente daversdo industrializada, tam-
bém muito consumida no mercado in-
terno.

O Estado de S&o Paulo € o campedo
na producdo da cachacaindustrializada,
respondendo por 44% do total. Em se-
guida vém Ceara e Pernambuco (12%),
MinasGerais, Rio de Janeiro e Goiés (to-
doscom 8%), Bahiae Paraiba (2%). Em
Minas, a producdo de aguardente arte-
sanal é umatradicdo de séculos, mas o
a partir da década de 80 os alambiques
tradicionais despertaram para o poten-
cial do mercado e comecaram a se pro-
fissionalizar e a aperfeicoar suas técni-
cas de producdo. Entre os procedimen-
tos esta a utilizacdo de fermentacdo na-
tural em vez da quimica, preferindo o
farelo de arroz e fuba de milho como
Compostos naturais.

Quem entrou na atividade, ou esta
pensando em fazé-lo, terd que investir
consideravelmente noinicio eentre sete
e 10 anos, periodo estimado do retorno
do dinheiro aplicado na producdo do
destilado. O investidor, apos gjustar sua
estrutura, levara seis meses a um ano
para obter o selo de qualidade para o
produto, observando normas ambien-
tais, produtivas e sensoriais (andlises
guimicas e degustacdo da bebida para
conferir a qualidade).

No mercado de exportacdo, acacha-
¢a é comercializada em duas formas: a
granel (em barris, com grau acodlico
gue pode variar de 40 °C a51°C) e en-
garrafada (em embalagens de 700 e
1.000 ml, com graduag&o entre 39 °C a
42 °C e prego de ven-
danaprateleirava

riando de US$ 12 aUS$ 20 a garrafa).

Para o diretor-executivo Carlos
Eduardo Cabral, da Cetus Inter Trade
Consulting, do Rio de Janeiro/RJ, nos
ultimos 10 anos houve uma evolucéo:
ha apoio do governo e de entidades de
classe pro-setor aguardenteiro e o pro-
dutor agora consegue assimilar e dispo-
nibilizar o que é preciso para entrar no
mercado externo. O consultor revelaque,
no Estado, os dois principais pélos de
producdo de cachaca sdo a regido de
Campos de Goytacazes e Parati.

O Rio de Janeiro é o quinto maior
produtor brasileiro (média de 40 mi-
Ihdes de litros), mas tem um consumo
médio de 50 milhdes delitros—o que o
torna um comprador de cachaca de ou-
tros Estados. "Agora que o brasileiro
comecou avalorizar mais a cachaga de
qualidade, infelizmente aval orizagdo de
nosso produto sempre comega de fora
paradentro, ou seja, primeiro o estran-
geiro aprecia e sO depois fazemos o
mesmo", argumenta.

Hoje, a Cetus presta servigo para
quatro marcas do Rio e umade Ribeirdo
Preto/SP. Os produtores que desejam
exportar recebem todo suporte decomér-
cio exterior quanto alegislagdo, melhor
nicho de mercado a explorar e adequa-
¢80 do produto (classificagdo, rotulagem
e embalagem, por exemplo). Esse pro-
cesso levade seismesesadoisanos para
ser concluido e para que o produtor es-
teja apto a exportar. Cabral explica que
as prospecgoes de mercado tém sido vol -
tadas a paises como Itdlia, Portugal, Di-
namarca, Alemanha e China

Exemplo — Manoel Teixeira de

Souza é produtor de cachaca
em Itatiaiucu/M G (a60 qui-
I6émetros de Belo Hori-

Destilados mais

1° Vodca

2° Soju (coreano)
3° Cachaga

4° Gim

5° Rum

6° Shochu (japonés)
7° Uisque

consumidos no mundo:

3
(3
©
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B
=
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Hé quatro anos Souza (I tatiaiugu/MG) produz
cachaca com o selo de qualidade da Ampaq

zonte) h& oito anos e fabrica a caninha
artesanal Monte Alvéo. Souza envasa
0 produto em garrafas de 50, 316, 700
ml e 1 litro,aém de vender também a
granel para a Coocachaca, que engar-
rafao produto paraexportacdo. Haqua-
tro anos ele comercializa seu destilado
com o selo de qualidade da Ampaqg, e
seus principais mercados sao Brasilia/
DF, S&o Paulo, Rio Grande do Sul, Pa-
rang, Bahia e Ceara. ‘‘Hoje ha muitas
marcas no mercado, o que reduz aren-
tabilidade do produtor”, ressalta Sou-
za, que produz sua aguardente em to-
néis de jequitiba-rosa. Ele produz uma
aguardente mais brancae com teor mais
suave. O processo de destilagdo é feito
em barris de amburana, carvalho, amen-
doim e grapia, que ddo a cachaca uma
coloragdo mais amarelada e de teor en-
corpado e requintado.

O produtor diz que o custo para se
produzir cachaga é muito variado, pois
depende de cadasistemaeestruturadis-

Principais paises

importadores:

1° Alemanha.............. 30%
2° Paraguai................ 20%
30 talia.....cccooveernnn 9%
4° Portugal.................. 6%

5° Chile e Bolivia........ 5%

Fonte: Ampaq
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poniveisnapropriedade, masrevelaque
atualmente sua média o desembolso é
de R$ 1 para produzir um litro de ca
chacaartesanal agranel, ede R$ 5 para
aengarrafada. * Em geral, vendo minha
cachaca a R$ 7 o litro, e a garrafa de
cachagaenvelhecidaaR$ 7,50, expli-
ca Souza.

A presidente daCooperativade Pro-
ducdo e Promocao da Cachaca de Mi-
nas (Coocachaga), Dirlene Maria Pin-
to, analisa que o atual cenario para a
cachaca artesanal esta em reestrutura-
¢do. " Estamos em uma nova fase de
producdo, com um grande desenvolvi-
mento de agdes para levar o produtor a
obter mais qualidade e aceitacdo da
aguardente no mercado nacional e in-
ternacional.” Elaenfatiza que, em Mi-
nas Gerais, esse trabalho de busca pela
qualidade vem sendo realizado desde
1982, mas que s6 agora € que obser-
vou-se o fortalecimento do cooperati-
vismo em beneficio da cadeia produti-
va, gerando maisempregos. ' Hoje, séo
450 mil ocupacdes diretas e mais 2 mi-
Ihdes de postos de trabahos indiretos
gerados nesse €lo de producdo da ca-
chacga artesana”, afirma.

Até 2005, diz Darlene, ameta é ex-
portar 1 milh&o de litros de cachaga ar-
tesanal engarrafada, e que o Unico en-
trave que pode frustrar esse objetivo é
amanutencéo da carga tributaria sobre
0 produto no nivel em que est, corro-
endo todaalucratividade do produtor e
fazendo com que o pegueno e o grande

produtores
paguem o0 mes-
mo peso de im-
postos. ‘‘Tenho
muita esperanca na
reformatributariapara
que elatire esse sacrifi-
cio do pegueno produtor,
pois precisamoster sintonia
entre trabal ho cooperado, ge-
racdo de emprego e pagamen-
to de impostos justos.” =

oN
%
%

5
(e}

Associacéo Brasileira de Bebidas

Abrabe) é a responsavel pela coor-
denacdo do Programa de Desenvolvi-
mento da Cachaca (PBDAC). Delapra
c4, promoveu e participou de diversas
feiras e exposic¢des, incentivando o se-
tor e alavancando oportunidades de di-
vulgacéo do produto nacional. Asactes
vém sendo desenvolvidas em conjunto
com a Agéncia de Promogéo de Expor-
tacOes (Apex) e Camara de Comércio
Exterior (Camex).

A gerente nacional do PBDAC, Ma-
ria José Miranda, explica que o Gover-
no Federal, por meio de repasse de ver-
bas do Sebrae a Apex, destinou recur-
sos de R$ 7 milhes ao primeiro proje-
to, encerrado em dezembro. Um novo
projeto foi aprovado para os proximos
dois anos, com uma verba de R$ 9 mi-

Novos eventos para promover a "branquinha" no Exterior

IhGes a ser disponibilizada.

A agenda de eventosinternacionaisesta
chela. Emmarco, o setor exportador de ca-
chaca participa de uma feira no Japao, de-
pois havera outras em Portugal, Londres,
Nova York, Alemanha e China, entre outros.

A Federacdo Nacional das Associa-
¢Bes dos Produtores de Cachaca de Alam-
bique (Fenaca), comapoio da Coocacha-
¢a, PBDAC, Apex e Camex também rea-
lizaréo a Brasil cachaca 2003, de 23 a
26 de abril, na ExpoBarra Funda, em Sio
Paulo. O evento reunira os principais
produtores, com grande direcionamento
de 6rgéos do governo para 0 COmércio
exterior, promovendo o produto nacional
aos visitantes estrangeiros.

O presidente da Ampag, Luiz Claudio
Cury (na foto), adianta também que a tradi-
cional ExpoCachaca, realizada todo ano em

Divulgac

Belo Horizonte, neste ano tera uma versdo
em SHo Paulo, coma realizagdo do evento
entre os dias 18 e 21 de setermbro no pavi-

Ih&o de exposicBes do | TM Expo.
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RASTREABILIDADE

EXIGENCIA
que chegou para ficar

A preocupacdo com a seguranca alimentar,
gue envolve questdes como a aplicacao de defensivos
guimicos e presenca de organismos geneticamente modificados nos
alimentos, esta provocando mudancas nas cadeias produtivas,
gue aos poucos comegam a rastrear seus produtos

produtor que néo quiser perder

mercado tera o desafio de in-

corporar, em sua atividade, o
conceito de rastreabilidade, que surgiu
dapreocupacao com asegurancaalimen-
tar. Ao adotar esse procedimento, ele
passa a atestar a origem do produto e a
identificar as etapas intermediarias de
Seu processamento.

A amplitude deste processo atinge
todaa cadeia produtiva, de produtores a
indUstrias de insumos. “As empresas
gqueremgarantias’, diz o gerente de Ope-
ragles Industriais da Divisdo de Ingre-
dientes da Bunge Alimentos, Geovane
Consul. Ele afirmaque arastreabilidade
atende as exigéncias dos mercados na-
ciona e internacional, mas adverte que
acadeia do agronegdcio ndo esta prepa-
rada para essa demanda. Um exemplo
s80 as unidades armazenadoras de gréos.
“Ao colocar a produgdo em grandes si-
los, o produtor contamina toda a cadeia
produtiva, ja que em um mesmo espaco
pode haver produtos organicos e trans-
génicos.” ParaConsul, 0 governo, asem-
presas e os produtores deveriam investir
em logistica, sobretudo em estruturasde
armazenagem de menor porte. “ A segre-
gacdo é o caminho.”

Atualmente, a rastreabilidade de
graos esta atrelada a exigéncia que os
mercadosimportadoresfazem aosexpor-
tadores. Segundo o diretor do Departa-
mento de Defesa e Inspecdo Vegetal do
MinistériodaAgricultura, GirabisEvan-

Aline Eltz

gelista Ramos, a Unido Européia desgja
implementar arastreabilidade como for-
madeidentificar problemas como osde
sanidade vegetal. Jaos paises em desen-
volvimento consideram o procedimento
como umabarreiraao comércio. “ Ospa-
ises em desenvolvimento ndo aceitam
gue este sgja um requisito para que
seus produtos sejam aceitos em ou-
tros paises’, explica. Ramos afir-
ma que, no Brasil, ja existem
empresas privadas que estéo
certificando gréos, para aten-
der adeterminados nichosde
mercado —um exemplo €0 |
de soja organica, para a
Franca. A Portarian® 79, de
31 de dezembro de 2002,
estdem consultapublicaaté
o fim de marcgo e trata do
Regulamento Técnico para
a Certificagdo de Soja. “A
idéia desta regulamentacao
écredenciar empresas publi- -

cas e privadas parafazerema ‘ .
certificagdo, inclusive com ras-

treabilidade do produto”, escla-

rece. “A rastreabilidade surgiu da

exigéncia dos mercados, que varia
conforme o grau de risco apresentado
pelo produto a ser importado”, detalha
o diretor.

Em 1998, aBunge Alimentoslangou
um programa de identidade preservada,
direcionado a produtores que desgjam
garantir, aos seus clientes estrangeiros,
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Divulgagdo

Consul, da Bunge: cada vez mais, o mercado
exige rastreabilidade até a ponta da cadeia

embarques de soja convencional total-
mentelivredetransgénicos. “Algunsim-
portadores e redes do vargjo estéo exi-
gindo das companhias exporta:
doras a garantia que 0s

Divulgagéo

produtos ndo foram contaminados pelos
gréos geneticamente modificados’, re-
vela o gerente de OperacOes Industriais
daDivisao delngredientesdaBungeAli-
mentos, Geovane Consul. Diante disso,
representantes das empresas estéo indo
até o produtor, negociando o que deve
0u néo ser plantado.

A rastreabilidade ainda é incipiente,
mas a préticajaé comum em segmentos
como o de producdo de sementes. “Isso
val acontecer com todas as variedades
vegetais’, prevé Consul. Ele diz que, se
0 consumidor quiser produtos organicos,
os tera. Quanto aos alimentos genetica
mente modificados, o gerente ndo tolera
hipocrisias. “O plantio de transgénicos
€ proibido, mas ja foi disseminado no
Brasil”, salienta. “ Se formos a0 super-
mercado, iremos nos deparar com ind-
meras variedades transgénicas. Tinha
mos um Unico tipo detrigo e hoje temos

o trigo durum. Com o tomate ndo foi di- |

ferente, poistemos o tipo cerejae o lon-
ga-vida. No caso da uva, temos caber-
net e merlot. Agora, 0 mercado também
quer a soja organica. A medida que o
consumidor manifestar sua preferéncia
por determinado produto, acadeiairase
adaptar.”
Consul apontaacomercializaggo di-
ferenciada de produtos com alto valor
agregado e a exploracdo de nichos
demercado como fatoresdeincen-
tivo aos sistemas de identidade
preservada de gréos. “As em-
presas sdo responsaveis pelo
ciclo de vida de seus produ-
tos, desdeamatéria-primaaté
0 CoNsSUMo, e 0 mercado esté
exigindo a rastreabilidade
até a ponta da cadeia.”

Caso desgle adequar-se a
essanovaexigéncia, o produ-
tor precisa criar um sistema
de informag&o sobre os pro-

dutos e meios de producdo.
Segundo o gerente da Bunge,
a reestruturacdo da logistica
(itens como tipo de transporte e
tamanho e nimero de silos) tam-
bém sefardnecessariaparaque hgja
ganho deeficiéncia. “Comisso, have-
raaumento nos custosde producéo e pro-
cessamento, devido a perdade economia
de escalae ao maior controle paraelimi-
nacao de contaminagdes acidentals’, de-
talha. “ Além disso, o produtor necessita-
ra da certificacdo de terceiros para com-
provar a€ficiénciado sistema.”

Conceito nasceu da preocupacao, dos paises
importadores, com a seguranca alimentar

Se 0 volume de despesas assusta, 0
fato de grandes cadeias européias como
Carrefour, Marks & Spencer e Tesco exi-
girem produtos ndo transgénicos de seus
fornecedores pode ser um estimulo ao
produtor. “Para se ter idéia, ha cadeias
gue sb vendem alimentos obtidos a par-
tir de animais alimentados com races
produzidas sem organismos genetica-
mentemodificados’, destacaConsul. “ A
demanda néo para.” m

Testes Rapidos
FParaDeteccao
de Transgénicos

Tiabes raphdos &
precEsok gus conflmam
a presanca da GMD

sk Simpkes cosm anonas
um procefirsein
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AGRISHOW CERRADO

Uma edigéo para ficar na

De8a 12 deabril,
Rondonépolis/MT vai
mostrar a grandiosidade
do cerrado brasileiro

s organizadores da Agrishow

Cerrado 2003 ja comecam a

contabilizar os primeiros indi-

cadores do sucesso damaior feiradetec-

nologiae produtos agricolasredizadano
Centro—Oeste brasileiro.

O evento, realizado de 8 a 12 de
abril, tem nimeros grandiosos. Maisde
250 expositores irdo ocupar uma area
de 170 hectares no Parque de Exposi-
¢ao de RondondpolissMT e devem mo-
vimentar, nos cinco dias da feira, algo
em torno de R$ 500 milhdes.

O numero de expositores confirma:
dos para a edicéo deste ano da Agrishow
Cerrado jaé 40% maior que o registrado
em2002. Sdo indUstriasdeméquinas, fer-
tilizantes e defensivos, institui ¢des publi-
cas e privadas, além de empresas dedica
das a0 desenvolvimento de novas varie-
dades e técnicas de cultivo visando me-
Ihorar arentabilidade daagricultura. “ Es-
tas empresas representam todos os seto-
res relacionados a atividade agricola, do
preparo do solo até acomercializacdo da
safra. Elas estardo trazendo o que ha
de mais moderno em maguinas, insu-
mos e implementos e também informa-
¢oes valiosas ja adequadas a realidade
do Cerrado brasileiro”, informa o pre-
sidente da Agrishow Cerrado 2003,

M‘*f‘-

A Plastisul garante a melhor i agem’

Gilberto Flavio Goellner.

Além de conferir no campo o funcio-
namento desses produtos, comparando-
0s nas condic¢des de solo e climado Cer-
rado, os visitantes da _
feira também terdo
acesso as atrativas pro-
mogoes e condicles de
financiamentos. “Num
mesmo local, o produ-
tor vai conferir as op-
¢oes disponiveis e es-
clarecer todas as duvi-
das. A logistica do
evento esta sendo de-
finida de modo a per-
mitir o maximo de vi-
sitantes, tornando a
Agrishow Cerrado
2003 um evento real-
mente imprescindivel
paraquem quer se manter atualizado sem
precisar percorrer o Paisinteiro paraisso”’,
define Goellner.

Politica— A Agrishow Cerrado 2003
sera também um férum privilegiado das
discussies da palitica agricola, em espe-
cial detemasreferentesao Cerrado. Além
da presenca de representantes do Minis-
tério da Agricultura e das principais au-
tarquias relacionadas a agricultura, o go-
vernador Blairo Maggi, que também é
empresario do agronegécio eex-presiden-

Goellner:

“Todo o setor agricola
estara representado na feira.”

Divulgacao

te daFundacdo MT, vai transferir a sede
do governo do Estado para o Parque de
Exposicdes de Rondondpoalis. ** Essaini-
ciaivaval permitir um contato direto com
a classe produtora, em-
presas de agronegocios
e 0 aprofundamento do
debate sobre agdes po-
liticasconsideradasfun-
damentais para garantir
arentabilidade ecompe-
titividade daagricultura
praticada nesta parte do
Pais’, prevé o dirigente.

Hospedagem —
Com um volumerecor-
de de expositores e ex-
pectativadepublicoem
torno de 25 mil pesso-
as, agarantiade hospe-
dagem tornou-se uma
das prioridades da organizagdo do even-
to. As reservas antecipadas ja consumi-
ram boa parte dos leitos, mas o presi-
dente da feira garante que havera aco-
modagdes para todos.

A Agrishow Cerrado 2003 € umapro-
mog¢do conjunta da Abimag, Fundagdo
MT, Anda, SRB e daAbag, com 0 apoio
do governo do MT, Prefeitura Municipal
de Rondondpolis e Sindicato Rural de
Rondondpolis. Maisinformagdespelote-
lefone (66) 423-2041. m
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ENCONTRO TECNOLOGICO COMIGO

Centro-Oeste mostra
sua FORCA

Evento em Rio Verde/GO vai reunir o melhor da tecnologia agropecuaria

aisumavez, adifusdo de tec-

nologias agropecuarias vai

atrair um grande publico ao
Encontro Tecnolégico Comigo, que
chega a sua segunda edicéo. O even-
to, promovido pela Cooperativa Mista
dos Produtores Rurais do Sudoeste
Goiano, acontece nos dias 12, 13 e 14
de marco no Centro Tecnolégico Co-
migo (CTC), em Rio Verde/GO. Para
este ano, a expectativa dos organiza-
dores € de receber um publico aproxi-
mado de 15 mil pessoas.

O Encontro vai propiciar a troca de
experiéncias entre os participantes, re-
passando as Ultimas novidades que cir-
culam no segmento do agronegécio,
como testes a campo e 0s mais recentes
modelos de equipamentos agricolas.
Uma das novidades sera a dindmica de
magquinas e implementos, realizada em
uma areatotal de 12 hectares, exclusiva
para as empresas que estiverem expon-
do no encontro. Serdo demonstrados
pulverizadores, ensiladeiras de capim e
sorgo forrageiro, colheitadeiras de mi-
Iho e soja, plantadeiras em sistema de
plantio direto em palhadas de milho e
soja, aém de culturas de milho, soja,
sorgo e capim-tanzénia. Nas dindmicas,
programadas para astardes (15h as 18h)
dos trés dias do evento, 0 espacamento
€ de 60 centimetros para plantio de mi-
Iho e sojaede 80 centimetros parao sor-
go forrageiro, e todas as empresas parti-
cipantes contardo com area suficiente
para regulagem das maguinas e imple-
mentos a serem demonstrados.

A pedido de seus cooperados, hadois
anosaComigo adquiriuumaéareade 114
hectares paraimplantacéo do centro tec-
noldgico. A partir dai, foi definido um
importante plano de acéo de transferén-
cias tecnoldgicas para experimentacao,
considerado fundamental parao aumen-
to e melhoria da produtividade dos pro-
dutoresrurais. O CTC tem o objetivo de

proporcionar aregido o uso equilibrado
de sistemas de tecnologia, evidencian-
do o negdcio agropecuario, priorizando
o plantio direto sem agredir o meio am-
biente e tornando-se fonte de pesquisas
domeioagricolaemtodo o Brasil. Além
dos testes na area agricola, o CTC pos-
Sui uma area irrigada de 5 mil metros
quadrados destinada aexperimentoscom
fruticultura, onde sdo pesquisados coco
ando, maracuja, figo e banana. Experi-
mentos destinados a pecuéria também
sd0 redlizados em uma area de cinco
hectares, com testes de variedades de
capim e diferentes incrementos de adu-
bac&o em dois sistemas de irrigacéo.
Palestras — Durante o 2° Encontro
Tecnolégico Comigo, serdo oferecidas
palestras técnicas sobre os mais di-
versos temas da agropecuéria. Os
workshops acontecer&o nos trés dias do
evento, as 13h30min, em um auditério
instalado especialmente para receber os

Divulgagédo

visitantes. No dia 12 de margo, o pales-
trante sera 0 agronomo Fernando Mura-
ro, que vai abordar o tema Tendéncias
do Mercado da Soja e Milho Para a Sa-
fra 2003/2004. Dentro do tema “soja’,
Muraro ressaltara as areas recordes a-
cancadas na producdo da oleaginosae a
situacdo da cultura na América do Sul,
além do cenério de mercado para 2003.
No caso do milho, sera abordada a for-
macao de precos no Pais, aimportancia
da safrinha no abastecimento e 0 cen&
rio mundia da cultura.

No dia 13, o chefe geral da Embra-
pa Arroz e Feijdo, Pedro Antbnio Ar-
raes Pereira, falara sobre Biotecnol ogia
e Transgénicos, ressaltando a situacéo
do Brasil e do planeta em relagdo ao
cultivo desse tipo de planta. No dia 14,
o professor Luiz Gustavo Nussio, da
Esalg/USP, abordara o tema Tomada de
Decisdo na Producdo de Volumosos
Suplementares para Ruminantes. m
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92 edicé@o da Showtec, reali-
zadanos dias 5,6 e 7 de feve-
reiroem Maracaju/M S, reuniu
asrecentes tendéncias e novidades do
setor agricola. A maisimportantefei-
ra agricola do Estado foi a oportuni-
dade para que produtores e técnicos
de todo o Brasil acompanhassem de
perto as novas tecnologias de herbi-
cidas para ervas daninhas resistentes,
além de programas de recuperacdo de
pastagens apresentados em oito pique-
tes, como o plantio de soja e milho
em rotagcdo com a braquiéria, e apre-
sentacdo de maguinas e equipamen-
tos agricolas.
O grande destaque ficou por con-
ta dos campos demonstrativos de mi-
Iho e soja montados por industrias de
sementes, interessadas na comercia-
lizacdo do insumo para a safrinha
2003. A previsdo é que a area planta-
da com o milho no Estado cresga ex-

SHOWTEC 2003

- SOW

pressivamente neste ano.

A participacéo do publico na Sho-
wtec animou os organizadores. Nos
trés dias do evento, mais de 3,3 mil
produtores rurais acompanharam ati-
vidades agricolas demonstradas em 25
hectares, com a presenca de 71 expo-
sitores dos mais diversos segmentos
do agronegadcio.

De acordo com o diretor-executi-
vo Edson Pereira Borges (nafoto), da
Fundacéo M S (promotora do evento),
foram apresentadas 44 cultivares de
soja, 71 hibridos de milho, 12 culti-
vares de sorgo, 56 diferentes tipos de
adubacdo, daninhas resistentes a her-
bicidas, controle de pragas e doencas
em soja, recuperacéo de pastagens de-
gradadas com agricultura e integracéo
agricultura—pecuaria, totalizando
mai s de 200 tecnol ogias apresentadas
aos interessados em avancos tecnol 6-
gicos no campo. Produtores de diver-

de tecnologia
Nno campo

Divulgagéo

sas regifes brasileiras, principa men-
te do Mato Grosso do Sul, S&o Paulo,
Goiés, Minas Gerais, Rio Grande do
Sul e Parana, compareceram ao Sho-
wtec. Borges afirmou que a expecta-
tiva da organizacdo para o préximo
ano é de ampliacdo do nimero de de-
monstragfes a campo e uma aproxi-
mac&o ainda maior entre indlstria e
produtores. “Queremos coloca-los
frente afrente”, diz o diretor executi-
vo da Fundagéo MS. A 10? edicdo da
Showtec ja tem data marcada: 4, 5 e
6 de fevereiro de 2004. m
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De olho
no

FUTURO

Um programa de revitalizacao
da cultura pretende fazer
com que os produtores de

guarana de MauésAM,
municipio tradicionalmente
ligado ao fruto, aumentem
sua produtividade em
até 8 vezes

Aline Eltz

ocalizadaa 270 quil6-

metros de Manaus/

AM, naregido doMé-
dio Amazonas, Maués € co-
nhecidacomo “aterrado gua-
rand’. Se no passado aregido
ostentou o titulo delider mun-
dia naproducéo do fruto, hoje
a situacdo € bem diferente.
Responsével por 150 das 800
toneladas que o Estado produz
acadaano (niimero pouco ex-
pressivo se comparado a
Bahia, maior regido produto-
ra do Pais, com 2,5 mil tone-
ladas/ano), hoje o municipio
danomeaum projeto que pre-
tende aumentar aprodutivida-
de de seus guaranazeiros. A

Divulgacao
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Correia, da Ambev: projeto iréd recuperar os 5 mil hectares
jé& explorados e aumentar a area plantada em 960 ha

iniciativa é da Companhia de Bebidas
das Américas (AmBev) que, em parce-
ria com a prefeitura municipal, a Em-
brapa Amazonia Ocidental e o Institu-
to de Desenvolvimento do Amazonas
(Idam), estadisponibilizando infra-es-
trutura e tecnologia aos produtores da
regido.

Lancado no ano passado, o Projeto
Maués tem por objetivo o desenvolvi-
mento econdmico, socia eambiental do
municipio, que nos tltimos 30 anostem
sido fornecedor de 80% das sementes
utilizadas na producéo do Guarana An-
tarctica. Segundo o gerente de fabrica
da Ambev, Gileno Correia, aidade dos
guaranazeiros e o ataque do inseto tri-
pes, também conhecido como “lacerdi-
nha’, contribuiram para o declinio da
producéo na regido. “O guaranazeiro
produz por até 30 anos, masamédiade
Maués é de 40 anos. Os guaranazai s sao
muito velhos, com plantas de até 70
anos’, explica o pesquisador e coorde-
nador do programa de Genética e Me-
lhoramento de Guarana da Embrapa
Amazobnia Ocidental, André Atroch.
“ Através do fornecimento anual de 100
mil mudas geneticamente superiores, 0
projeto ird recuperar os 5 mil hectares
jaexplorados e aumentar a érea planta-
da em 960 hectares, sendo 160 a cada
ano, sem que hajadesmatamento”, afir-
ma Gileno Correia.

Na primeira etapa do projeto, a ci-
dade, que tem 40 mil quilédmetros qua-
drados de érea, foi divididaem 12 p6-
los agricolas, onde foram construidas
12 casas, equipadas com gerador, Sis-
tema de radiocomunicacdo e um barco
amotor, o que possibilita o contato en-

tre os p6los. Em cadauma
das casas ha um técnico
agricola encarregado de
orientar os produtores
guanto as técnicas de cul-
tivodo guarana. “ A prefei-
tura contratou doze técni-
cos agricolas que, por sua
vez, foram treinados por
agronomos da Ambev”,
detalhaCorreia. A fasese-
guinte tratou da distribui-
¢do das mudas. Cada
mudaleva, em média, sete
meses para se desenvol ver.
Por essa razéo, s6 agora
comecaram a ser distribu-
idas. “Coube a0 Instituto
de Desenvolvimento do
Amazonas atarefa de distribuir as mu-
das, doadas pela Embrapa e pela Am-
bev”, diz o gerente da companhia.
Originarias do centro de pesquisada
Embrapa e da fazenda Santa Helena —
considerado o maior banco de germo-
plasmado mundo, onde a Ambev reali-
Za pesquisas com a cultura e é fabrica-
do o extrato do guarana Antarcti-
ca— as mudas apresentam
maior potencial produ-
tivo e toleréncia a an-
tracnose, apontada por
Atroch como a princi-
pal doenca da cultura
“A doenca foi respon-
savel pela quebra na
producdo de guaranade
1990 para cd’, analisa
0 pesquisador. “ Osgua-
ranazeiros de Maués
ndo tém resisténcia, de-
vido aidade avancada,
eem funcdo disso are-
gi&o devera colher 100
toneladas do produto
na safra desse ano.”
Além de plantar uma
muda selecionada, que
Ihe garantira maior
produtividade, o pro-
dutor ndo paga nada
por isso. “Umamudaé
vendida, hoje, por até
R$ 3", dizCorreia. Se-
gundo Atroch, cada
produtor devera rece-
ber 400 mil mudas.
Produtividade —
Maués, que na lingua
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falantes’, € uma regido de pequenos
produtores. Cadaum possui, em média,
dois hectares de area plantada. Ja cada
pé de guarana produz de 60 a 80 gra-
mas de semente torrada por pé. “A pro-
dutividade € muito baixa’, avalia Atro-
ch. O material genético distribuido ren-
de oito vezesmais, ou sgja, 800 gramas
por pé.

Diante disso, tanto aEmbrapa Ama-
zbnia Ocidental como a Ambev espe-
ram aumentar aproducdo daregido den-
tro de quatro ou cinco anos. “ As mudas
fornecidas tém maior precocidade, pois
produzem frutos com dois ou trés anos,
enguanto que as plantastradicionais|e-
vam entre quatro e cinco anos. No en-
tanto, é aos cinco anos que a planta se
estabiliza’, esclarece Atroch. “Temos
mudas que produzem 1,5 quilo, mas a
meédia das mudas distribuidas é de 800
gramas por pé€’, afirma Correia, da
Ambev. ‘“Hoje, 0 Amazonas produz 118
quilos por hectare, enquanto a Bahia
produz 528 quilos e o Mato Grosso 320
quilos. Queremos aumentar a produti-

# ;""-r o " tas.”

vidade em Maués e em todo o Estado,
A, através do melhoramen-
to genético de plan-
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wvid 1< 11d Conhecida como ““a terra do guarana”, a cidade de Maués é responsavel
Ipleifel=at=¥To gl oW =g E=Yi por 150 das 800 toneladas que 0 Amazonas produz a cada ano
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A Fazenda Santa Helena, em Maués, elabora
cultivares mais produtivas e resistentes

Atroch, daEmbrapa Amazénia Oci-
dental, prevé que o plantio das mudas
serd iniciado no final de marco. “‘Em
outubro de 2004, os produtores colhe-
réo alguns frutos, mas é em 2005 que a
producéo passaraaser realizadaem es-
cala comercial, o que significa que os
resultados virdo a partir da safra 2006/
2007.” Deacordo com €ele, as sementes
geneticamente modificadas apresentam
também 4% de teor de cafeina— 2% a
mais que as plantas tradicionais.

Quase 3 mil produtores serdo be-
neficiados pelo projeto, que além de
distribuir mudas repassara conheci-
mento. “ Os produtores aprenderao téc-
nicas como manejo do solo, controle
de pragas, doencas e plantas dani-
nhas’, destaca Atroch. Ele salientaque
alguns produtores adotam um sistema
extrativista, o que também acarretou
suscetiveis perdas na producdo. “Nao
podam as plantas, ndo fazem controle
guimico e ndo se preocupam com a
conservacao do meio ambiente”, afir-
ma o pesquisador. “ Alguns produtores
vinham plantando o guarana de forma
errada, ndo respeitando o espagamen-
to entre plantas’, acrescenta Correia.

A Ambev doou, ainda, 60 mil ma-
trizes de pintos e 12 mil toneladas de

racdo a prefeitura de Maués para
que sejam doadas aos produtores
daregido — cerca de 10 mil pin-
tos ja foram doados. Com a ini-
ciativa, acompanhia quer desen-
volver a avicultura para que o
produtor tenha um meio de ga-
nhar dinheiro enquanto as novas
mudas ndo comegam a produzir
frutos. “E uma alternativa para o
produtor, que pode vender carne
e0vos no periodo em que os gua-
ranazeiros ndo estiverem em ple-
na producéo”, justifica Correia
Emboratenham acesso ainfra-es-
truturaetecnologiade formagra-
tuita, os produtores nao sdo obri-
gadosavender seu produto aAm-
bev. ““A Unica exigéncia que fa-
zemos diz respeito as mudas. O
produtor deve cuidar delas’, afir-
ma o gerente da empresa.
M ercado — Conforme o pes-
g quisador, a BRS Amazonas e a
& BRS Maués sdo as variedades
mais utilizadas no Estado do Ama-
zonas. Ambas produzem 1,5 qui-
|o de guarana por planta. Asvari-
edades de sementes foram desen-
volvidas pela Embrapa e oferecem re-
sisténcia a doencas e pragas como 0
inseto tripes, responsavel pela quebra
de até 50% da producdo de guarana.
Atroch conta que os produtores que ja
as utilizam est&o obtendo aproximada-
mente 200 quilos por hectare ao ano,
sendo que a média de cada produtor é
de 50 quilos/ha/ano. Essa é outrarazéo
pelaqual aprodugdo do Amazonasdeve
crescer. “Além do programa desenvol-
vido em Maués, os municipios de Bar-
reirinha, Parintins, Presidente Figueire-
do e Urucara ja fazem uso de
plantas geneticamente melhora-
das, 0 que deve contribuir para
0 aumento da producéo no Es-
tado”, prevé o pesquisador An-
dré Atroch, da Embrapa Ama-
zOnia Ocidental.
Atroch se mos-
tra otimista quanto
a comercializacao
do produto, e acre-
dita que o produ-
tor deve obter me-
Ihores precos na
safra 2002/2003.
“A producao foi

Yol RS o)eo] Atroch, da Embrapa, acredita que o produtor
deve obter melhores pregos na safra 2002/2003 RVZZYeT=vAN = - W |

preco disparou”,

constata. Ele associa o aumento do pre-
¢o do quilo do guarana a diminuicao
na oferta do produto. No ano passado,
0 quilo era vendido a R$ 4,50. Este
ano, deve chegar a R$ 6 ou mesmo a
R$ 6,30. “E um bom prego, mas o pro-
dutor quer mais’, ressalta. “Muitos
acham que o quilo do produto deveria
custar R$ 8.”

O guarana deixou de ser direciona-
do apenas a fabricacdo de refrigeran-
tes: tem sido usado também como es-
timulante, para fins medicinais, nas
formas de bastéo, pé e xarope. A di-
versificagdo de seus subprodutos fez
com gue aumentasse a demanda por po
e extrato liquido. 1sso se deve ao cres-
cente interesse por parte dos laborat6-
rios, farméacias e lojas de produtos na-
turais nautilizacéo de bases puricas do
guarand— como cafeina, teobromina e
teofilina— para afabricacéo de produ-
tosdiversos, aexemplo de alguns ener-
gizantes que se encontram no merca-
do. Hoje, a demanda né&o esta sendo
suprida pela oferta, que tem diminui-
do em funcé&o de problemas fitossani-
tarios em Maués/AM.

Muito embora nos ultimos anos a
culturado guaranatenhadecaido nare-
gido, o mercado continua avido pelo
produto, fazendo crescer aprodugdo em
outros estados brasileiros. A atual es-
tagnacéo vividapel o mercado consumi-
dor, por suavez, esta diretamente rela-
cionada a reducéo da oferta— a produ-
¢do nacional ndo chega a5 mil tonela-
das/ano, segundo dadosdo IBGE, o que
vem inviabilizando arealizacdo deinu-
meros contratos de comercializacdo.

Fruto— O guaranazeiro encontra-
do na Amazonia brasileira é denomi-
nado cientificamente de Paullinia cu-
pana, variedade sorbilis, produtor do

fruto conhecido como guarana. E es-
pécie vegetal da familia das sapin-
déceas, nativa da Amazbnia, cujo
nome provém do termo indigena
“varand’, que significa arvo-
re que sobe apoiadaem ou-
tra. E encontrada em
estado nativo na re-
gido compreendida
entre os rios Amazo-
nas, Maués, Parana
dp Ramos e no Rio
Negro, no Estado do
Amazonasenabacia
do Rio Orenoco, na
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FERTILIZANTES

Mercado com todo

GCAS

Mario Barbosa Neto — presidente da Associagéo Nacional de Adubos (Anda)

agricultura tem sido um dos
mais potentes motores do de-
senvolvimento brasileiro. O
progresso do setor primério, queano aano
vem acancando maiores indices de pro-
dutividade em umasérie de culturascomo
soja, cana-de-aclicar e café, é conseqlién-
cia de um enorme esforgo de moderniza:
¢&0 do campo, com um uso mais intensi-
vo de sementes de melhor quaidade, cor-
retivos de solo, defensivos e fertilizantes.
Em 2002, o consumo brasileiro de
fertilizantesatingiu cercade 19,2 milhdes
de toneladas, representando um acrésci-
mo de 12% em relacéo a 2001 e de 40%
em relacdo a 1999. Esse extraordinario
crescimento é um dos principais respon-
saveis pelo aumento da produtividade
agricola, pois pouco tem aumentado a
area plantada de gréos. E relevante sali-
entar que existe umaforte correlagdo en-
tre 0 uso dos fertilizantes agricolas e a
producdo e produtividade agricolas. se-
gundo aFAO, esseéoinsumo que, con-
siderado isoladamente, mais contribui
para o rendimento no campo.
O crescimento das entregas de ferti-

Barbosa defende a isonomia de tratamento
entre produtos nacionais e importados

A Granja

lizantes, alcancado no
ano passado, foi resul-
tado de um gigantesco
esforgo daindistriana
cional, capaz de produ-
Zir, importar, processar
e distribuir, a tempo,
todo o adubo necess&:
rio aos mais longin-
quos consumidores no
Pais. Dos 19,2 milhdes
detoneladas entregues
pelaindustria de ferti-
lizantes em 2002, cer-
ca de 66% foram im- «
portados. Essapropor-
cao é diferente para<
cada um dos trés componentes princi-
pais dos fertilizantes — nitrogénio (N),
fosfato (P) e potassio (K).

No caso defertilizantes nitrogenados,
de 1,82 milh&o de toneladas de nutrien-
tes consumidas no Brasil, cerca de 42%
foram produzidas internamente nas uni-
dadesdaPetrobrésedaUltrafertil. Asde-
mais 58% importadas. No Brasil, sdo
utilizados o0 gés natural para as unida-
desda Petrobras (localizadas em Cama-
cari/BA e Laranjeiras/SE) e o residuo
asfaltico (rasf), produzido e vendido
unicamente pela Petrobras para as uni-
dades de ambnia e uréia da Ultrafértil
em Araucéria/PR e Cubatéo/SP.

No caso de adubosfosfatados, a pro-
ducdo nacional foi responsavel pelo aten-
dimento de 53% da demanda, enquanto
asimportagdes responderam pel o restan-
te. Asrochasfosféticas nacionais, apar-
tir das quais sdo produzidos os fertili-
zantes fosfatados, apresentam teores de
fosforo bem inferiores aos encontrados
entre os maiores exportadores. No fina
de 2002, entrou em operacéo uma nova
unidade, localizadaem Catal &/GO, com
capacidade adicional para produzir cer-
cade 200 mil toneladas de pentéxido de
fosforo (P,O,) por ano.

No caso dos fertilizantes potassicos,
existe apenas uma mina em exploracéo
no Brasil, situada no Estado de Sergipe,
edarepresentou cercade 12% dademan-
da desse fertilizante em 2002.

Uma das principais metas do gover-
no é aumentar os saldos da baanca co-
mercia, e existem duas maneiras parase
alcancar esse objetivo: aumentando as
exportagdes e diminuindo asimportacoes.
O setor defertilizantes, principamentena
area de fosfatados, tem capacidade para
ampliar a produgéo nacional, reduzindo
asnecessidadesdeimportacdo, desde que
hajaisonomiade tratamento entre produ-
tos nacionais e importados.

A producéo nacional de fertilizantes
poderaser aumentadacaso 0 governo cor-
rija uma séria distorcdo: aincidéncia de
ICMS, PIS e Cofins sobre o produto na-
cional eando-incidénciados mesmosnos
produtos importados. 1sso faz com que o
Brasil sgja, provavelmente, o Unico pais
quetribute aproducdo naciona eisentea
importagdo, contribuindo para gerar em-
pregos em outros paises. A indistriabra-
sileiradefertilizantes ndo tem necessida
de de subsidios ou protecOes artificiais
mas espera, pelo menos, ser tratada com
isonomia em relacdo asimportactes. m
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PASTAGENS

PASTO IRRIGADO: uma altern

m novo projeto destinado a pro-

ducdo leiteira vem sendo desen

volvido na regido noroeste do
Rio Grande do Sul desde agosto do ano
passado. Nesse periodo, o administra-
dor do Condominio Santa Clara (Bos-
soroca/RS), Luiz Fernando Keller, pas-
sou a produzir pastagem em um pas-
toreio rotativo, através do sistema de
irrigacdo por pivo central.Com o mé-
todo, o produtor deixa de lado a su-
plementacgdo alimentar. “Dessa forma,
reduzi os custos com a alimentagdo
das vacas”, afirma. “Além disso, com
o sistema de producio irrigada, garan-
to a umidade do pasto até mesmo em
épocas de estiagem.”

A experiéncia, denominada Leite Ir-
rigado e conduzida pelo Grupo Fockink
e Elegé Alimentos, tem como objetivo a
producio intensiva de leite e foi apre-
sentada aos produtores durante um dia
de campo na propriedade de Keller. “Ele
se valeu do pivo central para irrigar a
terra, utilizou sistema rotacionado de
pastejo, instalou cercas elétricas, adu-
bou a pastagem e plantou alfafa como
estratégia”, sintetiza o agronomo Vic-
tor Cainelli, que acompanha o projeto
por parte do Grupo Fockink. O mode-
lo de produgdo testado nas Missdes é
semelhante ao processo desenvolvido
na Nova Zelandia. “O produtor pode
registrar queda na produgao de leite por
animal, mas compensard a perda ao
aumentar o nimero de animais por hec-
tare”, analisa Cainelli.

Keller relata que no sistema conven-
cional o gado era alimentado no cocho,
com ragdo. “A atividade tornou-se in-
vidvel para mim”, desabafa o criador
de gado holandés, que recebia R$ 0,37
e tinha um custo de producido de R$
0,31 por litro de leite. A vantagem em
combinar irrigacao e pastoreio rotativo
consiste é a reducdo dos gastos com
mao-de-obra, equipamentos e ragio.
Concentradas em piquetes, as vacas
ndo ficam dispersas e comem pasto
novo a cada dia, pois sdo diariamente
conduzidas a um novo piquete. Ao fi-
nal do ciclo, ou seja, ao retornarem ao

Aline Eltz

piquete inicial, encontrardo a grama
crescida, pronta para ser consumida.
Dos 18 hectares iniciais, Keller
estd utilizando apenas 12. A area foi
dividida em piquetes. Cada piquete tem
5 mil m? (0,5 hectare), onde pastam
100 vacas, sendo 70 matrizes e 30 ter-
neiros. “Hoje, tenho area e forragem
de sobra, o que significa que poderei
aumentar o nimero de animais por
hectare”, garante Keller. O supervisor
técnico da Elegé Alimentos, Airton
Prediger, adianta que através de uma
parceria com a Universidade de Passo
Fundo (UPF), que dard embasamento
cientifico ao projeto, serd possivel
definir quantos animais o produtor
podera colocar em um hectare.
Desde o inicio o nimero de animais
permaneceu inalterado. No entanto, o
numero de piquetes utilizado em 30 dias
diminuiu. “Comecamos com 30 pique-
tes para esse periodo e, com a irriga-

¢do, a producdo de matéria verde foi
superior ao consumo animal. Assim,
passamos a usar 20 piquetes, isto €, os
animais que antes levavam 30 dias para
retornar ao piquete inicial, hoje levam
20 dias”, explica Prediger. “Ao chegar
no primeiro piquete, o gado encontra a
pastagem em ponto de corte. Contudo,
se deixdssemos 0s animais pastando até
o trigésimo dia o primeiro piquete pas-
saria do ponto de corte e a forragem
perderia seu valor nutritivo.” Com a
sobra de alimentagdo serd feito um ajuste
no nimero de animais para que toda a
drea seja usada. Dessa forma, a renta-
bilidade do produtor ird aumentar.

As medidas de desempenho do novo
sistema — rentabilidade, indice de pre-
nhez e litros por ha/ano — sugerem uma
mudanca de paradigma. “Deixamos de
lado a producio de leite didria, que € a
base de cdlculo do sistema convencio-
nal, e passamos a controlar o volume
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rliva para a producdo leiteira

produzido anualmente”, observa Victor
Cainelli, do Grupo Fockink. No mode-
lo de producao tradicional, a média € de
quatro a cinco animais por hectare e 20
a 21 litros/dia. Com o sistema a pasto,
sem suplementacio, a producdo é de 12
a 15 litros/dia. “A perda na produgdo

Aline Eliz

ndo me assusta. Farei uso
das dreas ociosas para in-
troduzir mais animais”,
revela Keller, do Condo-
minio Santa Clara.

O pecuarista usa as
gramas Tifton 85 e Flo-
ra Kirk, ambas pastagens
de verdo, em um mesmo
piquete. “Ao invés de dei-
xar as vacas todo o tem-
PO em uma mesma darea,
dividi os piquetes. Ago-
ra, as vacas pastam em
um lado do piquete du-
rante o dia e em outro a
noite, ou seja, estdo sem-
pre comendo uma pastagem nova’”, sa-
lienta o produtor. As pastagens de in-
verno utilizadas s@o azevém e trevo.
“Devemos plantd-las no final de marco
ou no inicio de abril, logo apds a pri-
meira geada.”

O consumo de dgua para a irriga-
cdo das gramineas é de 7mm/dia. Pre-
diger, da Elegé, afirma que o déficit
hidrico na regido das Missdes € mui-
to grande e os animais passam fome.
O pivd, justifica, é a saida para os dias
de seca. Cainelli, por sua vez, desta-
ca que o sistema ndo daria certo se o
produtor ndo fizesse irrigagdo. “O
animal ndo ird para um piquete em que
ndo haja capim”. Keller, satisfeito com
a metodologia, conta que sempre quis
transformar um quilo de racdo em um

Gragas a irrigacdo, Keller tem drea e forragem de sobra, o
que significa que poderd aumentar o niimero de animais

quilo de adubo — apenas ndo sabia
como fazé-lo.

De acordo com Cainelli, 0 novo sis-
tema de produgdo pode ser aplicado por
produtores de pequeno, médio e grande
portes. Para implanté-lo, porém, sera
necessdrio desembolsar R$ 4 mil a R$ 6
mil por hectare para adquirir um pivd
central. “Ha quem diga que o investimen-
to em irrigag@o custa caro, mas se com-
pararmos com o custeio de uma safra
de milho, por exemplo, veremos que o
pivo é muito barato”, analisa. O projeto
prevé, mesmo que a longo prazo, a apro-
ximagao da ordenha até o pivo. “Esse é
0 proximo passo”, diz o supervisor Pre-
diger. Ele calcula que a rentabilidade de
Keller, que aumentou de 6% para 30%,
poderd aumentar ainda mais.

Ndo perca na proxima edi¢do

da revista

www.agranja.com

o/ Agriclusters alavancam a economia do inferior do Pais
¢/ 2003 serd o ano do comércio exterior
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Ao observar um ano sem focos da
doenca, o governo lancou nas provincias
de Sdta, San Juan e Formosa a primeira
etgpa da quinta vacinagéo contra a aftosa,
iniciativa que abrangera todos os animais
e categorias do rodeio naciond a0 norte
do Rio Negro e se encerrarano dia 30 de
junho. Nessacampanha, haveravacinagéo
também contra a brucel ose a todas as ter-
neiras entre trés e oito meses de idade.

A aplicagdo, como estabelece 0 Pla-
no Nacional de Erradicacéo daFebre Af-
tosa, estardacargo dasfundacbeslocais,
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NOTICIAS DA ARGENTINA

AFTOSA: uma nova etapa

com a fiscalizacdo sanitaria do Senasa.

Desde o inicio do Plano, vacinou-se
guatro vezes consecutivas no rodeio na-
cional, com ainoculacdo de mais de 230
milhdes de doses, incluindo a quarta eta-
pa — julho de 2002 a janeiro de 2003,
quando foram distribuidas 61 milhdes de
doses, sendo aplicadas 56,9 milhdes em
211 mil estabelecimentos de todo a Ar-
gentina. O programa prevé abrangéncia
de todo o territério nacional, duas vezes
a0 ano, até cumprir os quatro anos de
duracdo do programa.

Bl ElEER b

CHACRA

Trigo

Confirma-se que a colheita de tri-
go encerrou-se com uma producao
entre 12 e 12,5 milhdes de toneladas,
ndo tendo sido possivel colher cerca
de 280 mil hectares. Essa perda se re-
fletirdem um menor saldo exportavel.
Soja

As recentes chuvas intensas estéo
detonando por completo as lavouras
agricolas. A colheita de soja sera dada
por terminada com uma superficie de
12,8 milhdes de toneladas. As precipi-
tagOes voltam a chegar no momento
oportuno e estima-se para a oleaginosa
uma producéo final inferior a 33 mi-
Ihdes de toneladas em nivel nacional.

DESCONTENTAMENTO

A Administracgo de Ingressos Publi-
cos (AFIP) comegou uma monitoragdo
do setor agropecuario com a utilizagdo
de imagens de satélite — um marco na
ofensivacontraaevasdo, calculadapara
0 setor em uns 30% em caso de impos-
tos sobre lucros e bens pessoais.

O governo quer cumprir um doscom-
promissos firmados com o Fundo Mo-
netario Internacional (FMI), que prevé
um superavit nas contas publicas e mai-
or arrecadacao fiscal. A primeira expe-
riéncia-piloto do projeto foi implantada

em 2001, e desde entdo sefoi incremen-
tando até chegar a80% da areasemeada
de trigo. Agora, 0 sistema se estendera
aoscultivosde colheitagrossa, que com-
preendem milho, sorgo, soja girassol e
outros de economias regionais.

O organismo fiscal efetuou o anin-
cio, depois de saber que a produgéo do
agronegocio neste ano sera a maior da
histéria, chegando a superar a 70 mi-
IhBes de toneladas. A medida voltou a
motivar o repudio dos produtores, que
se consideram perseguidos.

Novilho

Os precos da fazenda mantém-se
firmes e o debate indica a existéncia
de ofertas suficientes para enfrentar a
demanda de 2003. As opinides estao
divididas, e o que pareceir confirman-
do-se é a tendéncia a terminacéo de
animais mais pesados — 450/460 qui-
los — ante a crescente influéncia da
exportagdo.

Leite

Em nivel oficial, persiste a preocu-
pacdo com aimportante caida enfren-
tada pela producéo nacional, ainda que
se considere que o pior japassou e que
0s leiteiros que conseguiram manter-
se na atividade encontraram um curto
prazo, um cenario mais aiviado.

IDAS E VOLTAS

Em janeiro, as exportagdes Argen-
tinas ao Brasil subiram 15% em rela-
¢80 ao mesmo més do ano passado e
24% em relacdo adezembro. Assim, a
balanca comercial foi favoravel a Ar-
gentina em US$ 199 milhdes. Regis-
tram-se entradas de US$ 427 milhdes
em exportacbes ao pais vizinho, en-
guanto as importacdes brasileiras a
Argentinaforam de US$ 228 milhdes.

Os principais setores que empurra-
ram o aumento foram o do trigo, auto-
pegas e petréleo, que representam 60%
das exportacfes ao Brasil. Todavia, os
destinos das vendas externas argenti-
nas comecaram avariar durante o Ulti-

mo ano: considerando-se 0s 12 me-
ses acumulados, as exportacdes ao
Brasil cairam 24% em relacéo ao mes-
mo periodo de 2001, enquanto o res-
to dos destinos crescem em 1,4%.
Para alguns economistas, a tendéncia
se explica pela suaviziagdo, nos anos
mais recentes, do vinculo que teria a
Argentina com o Brasil. “Depois das
crises pelas quais atravessaram ambos
0s paises, a dependéncia do Brasil
diminuiu”, argumentam.

Em 1988, o pais vizinho respondia
por 30% de todas as exportacfes ar-
gentinas, nimero que caiu para 19%
no ano passado. Estima-se que umadas
razdestenhasido areaberturados mer-
cados europeus as exportacdes de car-

ne, junto com os problemas gerados
pela aftosa. Quem ganhou grosso das
vendas externas, amaioriadelasde ori-
gem agropecudria, foi aUni&o Européia
—ndo s com acarne e 0s cereais, mas
também com produtos ndo tradicionais,
como mel, hortalicas e caracdis, entre
outros. A informagéo prevé que, neste
ano, o0 processo de recuperacéo do co-
mércio entre ambos 0s paises sera se-
mel hante ao exibido durante os tltimos
meses de 2002. Além do mais, consi-
dera-se que a producao de trigo que os
brasileiros compram da Argentina au-
mentara em 2003. Em 2001, 97% do
trigo que eles adquiriram foi proveni-
ente da Argentina, e em 2002 essa par-
ticipac&o ficou reduzida a 82%.
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Fabio Martins Mercante — engenheiro agrénomo, Ph.D., pesquisador da Embrapa Agropecuéria Oeste (mercante@cpao.embrapa.br)

studos relacionados a sustenta-

bilidade de sistemas de produ-

¢ao agropecudria tém enfatiza-
do aimportanciadosimpactos das pr&-
ticas de manejo no que diz respeito as
propriedades biol 6gicas e biogquimicas
do solo. Nesse contexto, o teor eadi-
namica da matéria organica sao 0s
atributos que melhor representam a
qualidade do solo, podendo ser alte-
rados através do manejo.

A matériaorganicado solo ére-
sultante, principal mente, da deposi¢éo
de residuos de origem animal e vege-
tal, que sofrem acdo decompositorade
microrgani smos, auxiliados pelaacéo
da macro e mesofauna. Parte do car-
bono presente nos residuos € libera-
daparaaatmosferanaformade CO,,
e 0 restante passa a fazer parte da
matéria organica, COmo um compo-
nente do solo. O efeito damatéria or-
ganica sobre os microrganismos pode
ser avaliado a partir da biomassa e da
atividade microbiana, parametros que

Lavoura-pecuaria:

manejo da materia organica
a servico da QUALIDADE

do solo

representam uma integracdo de efei-
tos sobre as condic¢des bioldgicas do
solo. A biomassa microbiana pode ser

definida como a parte viva da maté-
ria organica do solo, sendo composta
por bactérias, fungos, actinomicetos,
protozoérios, algas e microfauna. Em
solostropicais elarepresenta 2% a 5%
do carbono organico, podendo atuar
como reservatoério de nutrientes para
as plantas. Nesse caso 0s microrga-
nismos imobilizam temporariamente
o carbono (C), nitrogénio (N), fésfo-
ro (P), potassio (K), célcio (Ca), mag-
nésio (Mg), enxofre (S) e micronutri-
entes, que serdo liberados apds sua
morte e decomposic¢ao, podendo tor-
nar-se disponiveis as plantas.
Diversosrelatos mostram que a bi-
omassa microbiana (que constitui a
maior parte da fragdo ativa da maté-
ria organica) representa o par@metro
mais sensivel de deteccdo das mudan-

Em solos tropicais, a biomassa microbiana pode atuar
como reservatoério de nutrientes para as plantas
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gas iniciais no contetido organico to-
tal do solo, podendo ser utilizada para
indicar seu nivel de degradacéo, em
fungdo do sistema de manejo utiliza-
do. Assim, os efeitos das préticas de
manejo nos teores de matéria organi-
ca do solo sdo amplamente mediados
pela comunidade microbiana, que
atua como agente de transformacao
dessa matéria, na ciclagem de nutri-
entes e no fluxo de energia. De ma-
neira geral, os efeitos do manejo do
solo sobre o tamanho e atividade da
biomassa microbiana tém sido relaci-
onados as mudancas no contelido to-
tal de matériaorganica. Contudo, tan-
to a quantidade quanto a qualidade
dos residuos vegetais nos sistemas
produtivos provocam alteracdes na
composi¢do da comunidade microbi-
ana, influenciando suataxa de decom-
posicdo. Nesse sentido, os sistemas de
manejo atuam diretamente na persis-
téncia dos residuos no solo, no tama-
nho da biomassa microbiana e, con-
seqiientemente, na sustentabilidade
dos agroecossistemas.

Estudos vém sendo conduzidos na
Embrapa Agropecuéria Oeste (Dou-

rados/MS), utilizando-se estimativas
de biomassa microbiana e indices de-
rivados (taxa de respiracéo especifi-
ca e relacéo entre C microbiano e C
organico total (C mic./ C org.) como
indicadores da qualidade do solo, em
funcéo de diferentes sistemas de ma-
nejo. Os teores de C microbiano (bi-
omassa microbiana) foram avaliados
em quatro épocas distintas, em dife-
rentes estagios de desenvolvimento
das plantas (figura 1).

No sistema rotacionado lavoura—
pastagem, os resultados correspon-
dem a médias de duas subparcelas
(quatro hectares cada, sendo umaocu-
pada com lavoura e outra com pasta-
gem) e foram comparados ao sistema
convencional de cultivo, utilizando-
se grades, sistema sob pastagem de
Brachiaria decumbens cultivada con-
tinuamente e sistemanatural (matana-
tiva), para comparagao.

De um modo geral, os teores de C
microbiano mais expressivos foram
observados no sistema natural (mata
nativa). Contudo, nas avaliagoes rea-
lizadas no florescimento (safrasdein-
verno de 1999 e verdo 2000/2001) e

Quantidade e qualidade dos residuos vegetais influenciam

a taxa de decomposicao da comunidade microbiana

600 ug C/ g solo seco

Carbono da Biomassa Microbiana do Solo

plantio das cultu-
ras (safradeinver-
no de 2000), os te-
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ores de C microbi-
ano verificados en-
tre o sistema natu-
ral e o sistema sob

400

3 rotacdo lavoura—

300 A

200 ~

100 +

o
Florescimento
(71999)

Plantio
(2000)

Pré-plantio
(1999/2000)

Figura 1 — Carbono da biomassa microbiana, determinado na
camada de 0-10 cm de profundidade, em 4 épocas distintas. O fator
de conversdo adotado foi de 0,33. Médias (5 repeticoes) seguidas da

mesma letra, dentro de cada época de avaliagdo, ndo diferem

ignificativamente pelo teste de Tukey a 5%

* Sistema | ntegrado lavoura—pastagem, rotacionado a cada dois anos

Florescimento
(2000/20017)

pastagem foram si-
milares estatistica-
mente (figura 1).
Nas comparacdes
entre os sistemas
de manejo com in-
terferénciaantropi-
ca, nas quatro épo-
cas de avaliacao, o
sistema sob rota-
¢do lavoura—pasta-
gem apresentou
valores médios de
C microbiano mais
elevados que os
demais, sendo em
torno de 31% supe-

PLANTIO DIRETO
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riores a pastagem continua e 44% su-
periores ao sistema convencional.
Valores mais elevados nesses teores
implicam em maior imobilizag&o tem-
poréria de nutrientes e, consequiente-
mente, menores perdas de nutrientes
no sistema solo—planta.

Os efeitos das praticas de manejo
do solo em relacdo ao tamanho e ati-
vidade da biomassa microbiana tém
sido relacionados as mudancas no
contetdo total de matéria organica.
De modo geral, sistemas que resultam
em incrementos no contedido organi-
co do solo, como ocorre nos sistemas
conservacionistas, tendem a apresen-
tar valores mais elevados de biomas-
sa e atividade microbiana.

Quanto a atividade microbiana,
avaliada pelo método da respirome-
tria(evolucdo de CO,), eataxaderes-
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O sistema Iavoura—pastagem ea mel hor alternativa para
a melhoria da qualidade nutricional da matéria organica

(0-10 cm prof.)-

(%)

Relacdo C mic/ C org de um Latossolo Vermelho distroférrico tipico J
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Figura 2 — Relagao entre o carbono da biomassa microbiana e o carbono organico total do
solo [(C mic/ C org) x 100] de um latossolo vermelho distroférrico tipico, na camada de 0-10 cm

de profundidade, determinada no plantio das culturas de inverno de 2000 e florescimento das
culturas de verdo 2000/2001

Divulgagao

piracdo especifica, representada pela
quantidade de C-CO, liberada por uni-
dade de biomassa microbiana em de-
terminado tempo, os resultados tém
mostrado que o sistema rotacionado
lavoura—pecuéria tende a perder me-
nos carbono como CO, pela respira-
¢8o e que uma fracéo significativa de
carbono é incorporada ao tecido mi-
crobiano, indicando uma elevada efi-
ciéncia da biomassa microbiana.

Diversos estudos demonstram que
as alteracOes nas relacdes entre C mi-
crobiano e C orgéanico total refletem
0 padréo de entrada de matéria orga-
nica nos sistemas, a eficiéncia de
conversdo do C microbiano, as per-
das de carbono do solo e a estabili-
zacdo do C orgéanico pela fragdo mi-
neral do solo.

Assim, o nivel darelagdo C mic./
C org. pode indicar se o carbono esta
em equilibrio, acumulando ou dimi-
nuindo no solo. Nesse sentido, valo-
res mais elevados nessarelagao repre-
sentariam um acumul o de carbono no
solo, enquanto val ores mais reduzidos
indicariam perda ao longo do tempo.

Nas avaliacOes realizadas na Em-
brapa Agropecuéria Oeste em duas
épocas distintas, as relacdes C mic. /
Corg. ficaramemtornode 1% nosis-
tema natural, em equilibrio, em am-
bas as épocas de avaliagdo (figura 2).
Osvalores médios das duas avaliaces
ficaram abaixo de 1% nos sistemas
convencional e sob pastagem conti-
nua, demonstrando uma pequena
quantidade de carbono imobilizado
como biomassamicrobiana. Tem sido
observado que a biomassa microbia-
na encontra-se sob condicdes de es-
tresse em solos com matéria organica
de baixa qualidade nutricional, tor-
nando-se incapaz de utilizar totalmen-
te o carbono organico do solo. Por
outro lado, os valores mais expressi-
vos darelagdo C mic. / C org. foram
verificados no sistema integrado la-
voura—pecuéria. Nesse caso, essa re-
lacéo foi superior a 1%, indicando
acréscimos de carbono no solo ao lon-
go do tempo.

De modo geral, o sistemaintegra-
do lavoura—pastagem apresentou-se
como amelhor alternativa paraa me-
Ihoria da qualidade nutricional da
matéria organica nos sistemas, pro-
porcionando um aumento em sua di-
namica no solo. m
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ACUCAR E ALCOOL

AGRIBUSINESS

Carlos Alberto Widonsck/Juliano Nadal — jnadal @bmf.com.br

Artigo redigido em 13/2/2003

Governo exige que usineiros mantenham acordo do prego do alcool

Uni&o Européia, em seu ultimo

leiléo de 8 mil toneladas de acu-
car para exportagéo, realizado no dia
30 de janeiro, manteve o subsidio de
45,36 euros por 100 quilos.

Segundo fontes do mercado inter-
nacional, a Tailandia, apesar de sofri-
do uma queda de producéo de 8,2%
em relacdo a safra passada, deve ex-
portando paraa Russia, em fevereiro,
cerca de 80 mil toneladas.

Depois do ultimo relatério da
bolsa de Nova York sobre as posi-
¢Oes dos fundos e especuladores,
mostrando uma posicdo comprada
acima do esperado pelo mercado, o
produto apresentou, na semana de 30
dejaneiro e5 defevereiro, uma peque-
nadesvalorizacéo de 0,12% (1° ven-
cimento). Nabolsade Londres, para
0 mesmo periodo analisado, as co-
tacBes para 0 primeiro vencimento
permaneceram praticamente esta-
veis.

Na BM&F, os vencimentos futu-

ros acompanharam o mercado exter-
no, apresentando uma desval orizagéo
de 2% e 3,7% para 0s vencimentos
abril/2003 e julho/2003, respectiva-
mente.

No mercado de alcool, continua
0 impasse entre 0 governo e o setor, de-
vido aelevacdo acentuadados pregosnas
ultimas semanas.

De acordo com
o0 Ministério da
Agricultura, esta
havendo por parte

do futuro de & cool anidro daBM&F.

Os vencimentos mais longos
maio/2003 e agosto/2003 apresen-
taram uma desvalorizag&o em suas
cotacdes de 3,6% e 5%, respectiva-
mente. O vencimento futuro agos-
to/2003 (safra 2003/2004) projeta
uma queda de preco de 30% com
relacao a entressafra.

Evolucao da cotacdo de Ajuste de agucar

para vencimento julho/03

das usinas um des-

cumprimento do

acordo firmado en-

tre o setor e o0 go-
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60% abaixo do

preco da gasolina.

Reflexos dessa
convocacdo extra-
ordinaria foram
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ALGODAO

Plinio Penteado de Camargo — gma@bmf.com.br

Artigo redigido em 13/2/2003

Aumento de producao é esperado para safra 2003/04

colheita nos Estados de S&o Pau-

lo, Parana e sul do Mato Grosso do
Sul comecara no final de fevereiro.
Existem boas expectativas em relacéo
aprodutividade nessasregides, e sendo
ocorrerem grandes chuvas durante o pe-
riodo, aqualidade médiadeveraser su-
perior ao tipo 6. Segundo algumas fon-
tes, de um modo geral, o custo de pro-
ducéo serasuperior ao normal devido a
necessidade de maior nimero de pul-
verizagbes em janeiro, por causa das
chuvas. Aslavouras daregido Centro—
Oeste também estdo com bom desen-
volvimento até agora. O prego do algo-
déo tipo 6, posto fabricaem Sao Paulo,
pagamento em oito dias, teve ligeira
gueda nesta semana— estaem R$ 1,88/
Ip, contrao R$ 1,90 praticado havérias
semanas. Essabaixaéatribuidaaoslei-
|6es da Conab e a uma certa retragdo
das fiacbes. No leildo da Conab reali-
zado no dia 4 de fevereiro, foram ofer-
tadas 9,32 mil toneladas referentes ao

Avison®38e4,31 mil toneladasdo Avi-
son® 39. Do primeiro Aviso, foram ven-
didas 2,72 mil toneladasaR$ 3,74/kg e,
do segundo, 915,7 toneladasaR$ 3,877/
kg. Naexportacéo, negdcios de USt 54/
Ip para o tipo 5/6, safra 2003, FOB por-
to e US$¢ 55,50/1p safra2004.0 merca-
do de fios esta sem alteracbes em rela-
¢do asemanaante-
rior: R$8,50/kg do
fio titulagem 30/1.

mil tonel adasforam paraexportacéo, 3,15
mil toneladas foram de importacdo e 25
toneladasforam de nacionaizado. Ospre-
cos ficaram os seguintes; o indice Esalq
em R$ 186,30/Ip, nabolsade Nova York
0 vencimento mar¢o/2003 fechou aUS$¢
51,85/Ip e o indice “A” da Cotlook foi
fixado em US$¢ 57,60/1p.

Evolucéo do Indicador Esalq/BM&F

Os negocios reali-
zados no mercado
disponivel, pelos
corretoresdeago-
déo da BM&F ti-
veram ligeiro in-
cremento em rela-
¢30 a semana an-
terior: foram re-

45,00

gistradas 20,18 & & F

mil toneladas con-
traas18 mil do pe-
riodo anterior. 7,69
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MILHO

BRASIL

Luiz Claudio Caffagni — Iclaudio@bmf.com.br

Expectativas para a entressafra

setor consumidor de milho estava

ansioso por boas noticias de in-
centivo a producéo de safrinha que o
Ministério da Agriculturadivulgou no
més de fevereiro. Essas medidas pre-
tendem incentivar e aumentar a pro-
ducéo e a oferta da safra de inverno.
As politicas visam o aumento da ver-
ba destinada para o financiamento de
custeio e de estocagem do produto.
O risco de acentuada escassez na en-
tressafra, dada a grande importancia
que a safra de inverno representara,
tem aproximado granjeiros e proces-
sadores do mercado futuro de milho.
NaBM& F foram negociados os ven-
cimentos de safra, marco e maio, a
R$ 19,60/sc e R$ 19,40/sc, respecti-
vamente. Para o inicio e pico da en-
tressafra, o vencimento julho nego-
ciou a R$ 20,50/sc, o setembro a R$
22,60/sc e o novembro a R$ 24,00/
sc. Quanto ao indicador FGV/BM&F,
este fechou em R$ 25,18. O pronun-
ciamento da crise nos setores de cri-

acdo de suinos, aves de corte e pos-
tura pode levar ao rearranjo desfa-
voravel da estrutura do mercado da
cadeia do milho, devido atendéncia
de concentrag&o.

Os criadores menos estruturados
e com menor escala podem vir a ser
incorporados por organizagdes mai-
ores, devendo prejudicar, do ponto de
vista do produtor
de milho, o pro-
cesso de comerci-

Artigo redigido em 13/2/2003

tilidade do cambio associada a possi-
bilidade de elevac&o dos precosinter-
nacionais do petréleo.

Desse modo, percebe-se que exis-
te uma pressdo do governo e do se-
tor consumidor em prol do armaze-
namento do produto, com o objetivo
maior de garantir o abastecimento in-
terno do mercado.

Comportamento do Mercado de Milho

alizacdo futura.
Na eStI'aIégla ad' 25,00
ministrativa dos
produtores rurais
para as préximas
safras, deve-se
observar a possi-
bilidade de eleva-
¢ao nos precos

dos fertilizantes S &
e, consequente- :
mente, do risco,
gerada pela vola-

Evolugao do Prego Futuro BM&F Mar/2003
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Evolugao do Prego Indicador a Vista I Numero de Contratos Negociados

CAFE

Estabilidade de precos nos mercados de SP e NY

D urante o periodo de 29 de janeiro
a5 defevereiro de 2003, o café apre-
sentou estabilidade nos mercados de Séo
Paulo e Nova York. Na BM&F, o café
arabicabase marco/2003, fechou no mes-
mo nivel, ou sgja, US$H64,40/saca. EmNY,
paraamesmabase, o mercado subiu USH¢
0,50/Ip acangando US$¢ 64,25/Ip. Em
Londres, base mar¢o/2003 a cotagdo foi
de US$ 853/ton. Em 29 dejaneiro o esto-
que certificado em S&o Paulo se encon-
travaem 732 mil sacas, apresentando um
acréscimo de mil sacas. Em Nova York,
0 estoque certificado estava em 2,9 mi-
Ihdes de sacas, incremento de 50 mil sa-
casnasemana. O suporteeresisténciaem
NY, base mar¢o/2003, estavam respecti-
vamente situados em US$¢ 63/Ip e US$E
65/Ip, segundo analistas gréficos. Na ex-
portacéo, a qualidade Swedish foi nego-
ciadaem Nova York a menos 20¢, base
margo/2003, para embarques em janeiro
efevereiro, estavel. No mercado interno,
abicatipo 6 foi negociadaa R$ 199/saca,

ata de R$2/saca. A bicario tipo 7 foi
cotadaaR$138/saca, dtade R$2/saca; 0
conillon tipo 7, 8 R$ 15V/saca, baixa de
R$ 5/saca. Nesse mesmo periodo, 0 se-
tor produtor de cafédo Brasil sugeriu ao
Governo Federal aretomada dos leildes
de opgdes de comprado produto paraos
meses de julho e dezembro deste ano,
como estratégia
paraelevar ospre-
¢os do produto.

Sergio Beczkowski — sergioib@bmf.com.br
Artigo redigido em 13/2/2003

nhia Nacional de Abastecimento (Co-
nab). A Cecafé promoveu, em feverei-
ro, com o apoio daBM&F, umarecep-
¢80 para comemorar 0s 275 anos da
introducéo do produto no Brasil, os
270 anos de exportacdo de café brasi-
leiro e o recorde historico de exporta-
¢30 no ano de 2002.

Evolugao dos pregos do Indicador x primeiro vencimento BM&F

Na época, o valor

de exercicio da
opcéo era de R$
135 por saca. Com
iSs0, espera-seque
a partir deste ano i
o valor da opcéo
tenha como refe-
réncia a Planilha
de Custos da Em-
brapa e aestimati-
va de producgéo
feita pela Compa
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Mega safra sul-americana nao faz os precos cederem

N odia5 defevereiro, os precosinter-
nacionais cederam naesteirado recuo
das cotagOes futuras em Chicago. Nague-
labolsa, osvencimentos margo e maio fe-
charam nos niveis de US$ 5,63/bushel
(US$ 12,41/sc) e de US$ 5,5975/bushel
(US$ 12,34/sc), com respectivas perdas
de US¢ 7,50/bushel (USE17/sc) e USE
6,75/bushe (USE 15/sc). Namesmadata,
0 vencimento futuro abril registrou na
BM&F um fechamento (preco de gjuste)
deUS$ 193/tondlada(US$ 11,58/<c). Este
ultimo pregco naBM & Frefere-seasojana
condicdo ““transferida em armazém cre-
denciado no porto de Paranagud’ ejain-
corpora, portanto, o Prémio FOB Para-
nagua Negativo projetado paraabril (des-
conto sazond em relagéo aChicago), con-
formeasexpectativasreativasafortepres-
s20 da oferta brasileira caracteristica dar
quele més de pico de safra. Os pregos fu-
turos na BM& F n&o incluem as despesas
integrais de fobbing (capatazia e armaze-
nagem, esta Ultima pelo periodo usud de

30 dias). O vdor de fobbing em Parana
guasitua-se entre US$ 5 e US$ 6 por to-
nelada. O retrocesso dos pregosfuturosno
inicio de fevereiro prende-se a0 curto pe-
riodo que separa a data desta edicéo e a
datemporadade pico de ofertadacolheita
brasileira, ou sga, apartir doiniciodeabril.
Naverdade, existiauma forte expectativa
de que os pregos internacionai's apresen-
tassem fortesecon-
tinuadasquedasjaa
partir de janeiro,

BRASIL

Antonio Bueno — bueno@bmf.com.br
Artigo redigido em 6/2/2003

ses. Caso as cotagdes continuarem em re-
trocesso ao longo de fevereiro ou mesmo
um pouco mais adiante, isso ndo serd sur-
presaparaninguém. Tal fato, se confirma
do, serdaté saudével e congtituiraum pas-
S0 preparatorio da possivel retomada do
processo de dtaa partir dasincertezascli-
méticas relativas ao plantio de primavera
nos Estados Unidos em &bril.

Evolucao do indicador a vista da soja

€Omo costUMaocor-
rer em anos tipicos.
No entanto, este
ano pareceser atipi-
co. Apesar damega-
safrasul-americang,
0S precos relutam
em ceder com mai-
or decisdo, enquan-

8 152
13

128
126
124

to os players acom-
panham o notével
desempenho dos
compradoreschine-
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BOI GORDO

Fabiana Perobelli/Natélia Bianchini Costa — fabianap@bmf.com.br

Demanda de boi € afetada pelas chuvas

N o periodo de 30 dejaneiro a5 defe-
vereiro, o mercado de boi gordo man-
teve-seestavel. Oindicador Esalg/BM& F
fechou aR$ 57,28/@ no dia5, registran-
do uma baixa de 0,5%. O atua patamar
de pregos se deve ao aumento da deman-
da e, em contrapartida, uma retencdo de
oferta por parte dos produtores, que ndo
conseguem transportar seus animais até
osfrigorificospor causadasintensaschu-
vas ocorridas nos principais Estados pro-
dutores e consumidores. Acredita-se que
esse quadro deve mudar a partir da se-
gunda quinzena de fevereiro, quando as
chuvas tendem a reduzir e a oferta a au-
mentar por ser um periodo de safra. Os
cortes de traseiro e dianteiro foram cota
dos respectivamente a R$ 2,6/kg e R$
4,05/kg, aumentando R$ 0,01/kg e R$
0,05/kg em relacéo ao periodo passado.

O USDA lancou o Relatorio Anual
Sobre Producéo de Carne e Bovinos do
Brasil/2002, no qual haestimativas posi-
tivaspara2003, dizendo que o Brasi| gbri-

ra novos mercados consumidores, como
javem acontecendo comaChina. Emre-
lacdo a0 comércio, ha uma projecdo de
aumento de 10% nasexportagles, emre-
lacdo a 2002.

NaBM&F, abaixa também ocorreu.
O primeiro vencimento (fevereiro/2003)
no dia5 fechou aR$ 55,32/@, variando
negativamente
2,86%, baixa sus-
tentada pelo mer-

Artigo redigido em 13/2/2003

cimento do bezerro, liquidado da mes-
ma forma que o contrato de boi gor-
do, ou seja, pela média dos ultimos
cinco dias do indicador Esalg/BM&F
— Mato Grosso do Sul. O més de fe-
VEreiro sera o primeiro a permitir a
execucdo simulténea da relagéo de
troca entre boi e bezerro.

Numero Total de Contratos em Aberto de Boi Gordo na BM&F

cado fisico. Neste,
0 bezerro fechou a

R$ 375,75/cabeca

nodias, valor que

foi cotado a R$
385 para feverei-
ro/2003, R$ 395 w0
para marco/2003,

R$ 398 para abril/

2003 e R$ 400 w0

para maio/2003.
Em fevereiro ocor-
re o primeiro ven-
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ARROZ

Produto mais barato para consumidor no MT

preco do arroz produzido e co-

mercializado no Mato Grosso
estd 30% mais barato para os consu-
midores. A reducdo é conseqliéncia
do decreto assinado pelo governador
Blairo Maggi, isentando o produto da
aliquotade ICMS. A Associacgéo dos
Arrozeirosdo MT (APA) acreditaque
areducdo dos pregos do cereal ao con-
sumidor poderia ser ainda maior, o
que representaria mais forca para a
campanhado Governo Federal contra
afome. A APA visualiza uma situa-
¢ao, a médio prazo, ndo muito satis-
fatoria para produtores e consumido-
res, pois a safra 2002/2003 vai apre-
sentar uma reducéo de cerca de 250
mil toneladas em relacao a dltima co-
Iheita. Isso significa precos em alta
durante o ano. Na atual safra mato-
grossense, a areaplantada é de 344 mil
hectares, com uma producéo estima-
da de 1 milh&o de toneladas. O pico
da colheita acontece em marco, peri-

odo em que o mercado varejista
aposta em uma reducao de precos de
até 10%. No Rio Grande do Sul, os
arrozeiros querem aincluséo do ar-
roz na lista de excecdes do Merco-
sul. Tal beneficio foi cancelado no
ano passado.

A cadeia produtiva busca ainda
o imediato aumento da Tarifa Exter-
naComum (TEC)
para o arroz que

compra. A Federag@o dosArrozeirosdo
Rio Grande do Sul (Federarroz) quer a
reducdo da aliquota de ICMS para a
vendade arroz paraforado Estado, dos
atuais 12% para 7%. A medida, de com-
peténcia exclusivado governo do Esta-
do, melhorariaacompetitividade dain-
dustria gaicha em relagéo a outros Es-
tados onde a aliquota chega a zero.

Mercado nacional (R$)

seja oriundo de
paises néo perten-
centesao bloco do
Mercosul. Pleitei-
am ainda a con-
cessao de emprés-
timo pelo Gover-
no Federal para
financiamento a
comercializagéo e

38,00

Arroz em casca (50kg)

31,50

Arroz em casca (60kg)

28,50

realizacéo de con-
trato de opcao co
clausula de re-

Jacarezinho
PR

Umuarama
(PR)

Séo Vicente

Rondondpolis Campo Mourdo ~ Barreiras
do Sul (RS) (MT) (PR)

(BA)

SUINOS

Comercio mundial em 2003 pode ser recorde

Departamento de Agricultura dos

Estados Unidos (USDA) divulgou
um relatério no qual aponta que as ex-
portacBes de carne suina mundia po-
dem alcancar um recordeinédito de 3,9
milhdes de toneladas, o que significa
um incremento superior a 2% em rela-
¢a0 ao previsto para 2003. De acordo
com 0 USDA, apesar de uma reducéo
prevista na produgdo norte-americana,
as exportagdes naquele pais continua-
rédo em niveis altos. Ja as exportacdes
do Brasil e do Canadé deverdo dimi-
nuir em relagdo aos niveis praticados
em 2002. Os principais mercados de
importacdo de carne suina devem au-
mentar os volumes de compras em re-
lacdo ao ano passado No Brasil, con-
forme o USDA, depois do extraordina-
rio crescimento dos embarques regis-
trados nos Ultimos anos, as exportactes
deverdo ser reduzidas em 8%. Os in-
vestimentos na expansdo da producéo
e a qualidade da carne suina brasileira

tornaram o Pais um dos maiores expor-
tadores mundiais. Os Estados Unidos,
considerado o maior importador desse
produto, deverdo receber neste ano 490
mil toneladas, 2% acima do nivel esti-
mado em 2002. O Canad& continuara
sendo o0 maior fornecedor estrangeiro,
respondendo por cerca de 80% dasim-
portacOes para 0s
EstadosUnidos. A
competitividade e

mo interno. O surgimento de uma do-
encanasaves, em Hong Kong, estades-
pertando o interesse em relacéo acarne
suina, por parte dos consumidores. Es-
tes estdo mudando também das carnes
abatidas paraas carnestemperadas, com
fortes preocupacdes em relacdo as con-
dicbes sanitarias in natura.

Mercado fisico nacional

aproximidade dos
paises continuaréo
afacilitar o comér-
cio. Ja para Hong
Kong — segundo
maior importador
mundia de carne
suina—estaprevis-
to um aumento de
5% nas importa-
¢Oes, em funcgéo
do continuo au-
mento do consu-

Mato Grosso Mato
do Sul Grosso

do Estado) Estado)

Pernambuco  Goias

Francisco  Erechim  Chapeco

média (média Beltrao (RS) (SC)

(
(média (médiado do Estado) 4o Estado) (PR)
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John Deere INVESTE em unidade

de pintura
John Deere
Brasil, fabri-

cante de méquinas
agricolas, investiu
US$ 12,5 milhdes
na ampliacdo e
modernizacéo da
unidade de pintura
de Horizontina/
RS. Com isso, a
empresa passa a
operar como siste-
ma de pintura por
imersdo viaeletro-
deposicéo, denominado E-
coat, inédito no Pais. A tec-
nologia atende as exigénci-
as dos mercados nacional e
internacional e insere a uni-
dade nos padrées mundiais
dacompanhia. Entre asvan-
tagens desse sisterma, que
ocupaumaareade 8.631 N2,
esta a reducdo em 92% do
uso de solventes, nocivos a
natureza. Além disso, o E-
coat garante maior protecao
contra a corrosdo de bordas,
devido ao aumento daunifor-
midade e espessura do filme

Divulgagdo

aplicado nessas areas. O in-
vestimento faracom queafa
bricade Horizontinaaumen-
teaproducdo de colheitadei-
ras em 42% e de tratores em
60%. O diretor mundia da
Divisdo Agricola da John
Deere, David Everitt (na
foto), destacou aimportancia
daobra. "Trata-se deum im-
portante pélo industrial, e
esse investimento mostra a
confianca que temos no Bra
sil e em seu potencial agrico-
la", declarou. "Nos aposta-
mos no futuro daagricultura.”

FLASH

Campanhola ASSUME a presidéncia

da Embrapa

m janeiro, o engenheiro

agrénomo Clayton Cam-
panhola (nafoto, aesquer-
da) assumiu a presidéncia
da Embrapa, na sede da
entidade (Brasilia/DF).
Paulista de Jundiai, ele tra-
balha na empresa desde
1985, tendo assumido de
1990 a 1998 a chefia-geral
da Embrapa Meio Ambien-
te, onde vinha atuando
como pesquisador na area
de desenvolvimento rural
sustentavel. Graduado pela
Escola Superior de Agri-
cultura Luiz de Queiroz
(Esalg/USP), Campanhola
tem mestrado em Energia
Nuclear naAgriculturapela
USP, doutorado em Ento-
mologia pela Texas A&M
University (Estados Uni-
dos) e po6s-doutorado
pela Universidade Esta-
dual de Campinas/SP
(Unicamp).

Divulgagéo

PARCERIA na difusao do cultivo do

feijao das aguas

Embrapa Arroz e Fei-

jéo (Santo Antoénio de
Goias/GO) promoveu em
fevereiro, na Fazenda Gua-
riba, de propriedade de An-
teroeMarlon Manica (Unai/
MG), um dia-de-campo so-
bre a cultura do feijéo.

O evento, que reuniu
cerca de 500 pessoas, teve
como objetivo aapresenta-
¢ao de técnicas para o au-
mento da produtividade do
feijoeiro cultivado na sa-

fra de veréo (feijéo das
aguas). O evento contou
com palestras e demons-
tracdo de tecnologias na
lavoura, e teve como pa-
trocinadores as empresas
Syngenta e I ndustrias Reu-
nidas Colombo (MIAC). Os
temas abordados foram as
novas variedades de feijao,
procedimentos para se fazer
um bom plantio, manejo de
herbicidas, cuidados na co-
Iheita mecanizada, manejo
integrado de pra-
gasedoencase re-
comendacdes so-
bre como se produ-
zir sementes com
qualidade.
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New Holland DISPONIBILIZA

programa Asist

esde o ano de 2000, a

New Holland vem im-
plantando no Brasil o progra-
ma Asist. Pensando em seus
clientes e levando em conta
gue acada hora, em qualquer
parte do mundo, dezenas de-
lesentram em contato com os
concessionarios paraesclare-
cer dividastécnicasou reali-
zar consertos em suas maqui-
nas, a New Holland decidiu
agrupar, analisar e disponibi-
lizar solucOes a todas as suas
concessionarias. A consultaé
feitaapartir de um computa-
dor conectado ainternet. "To-
das asinformactes acrescen-
tadas a esse banco de dados
s80 controladas pelaNew Ho-
[land, garantindo segurancae

credibilidade ao contetido",
diz o gerente de Pos-venda
daempresa, Kurt Vierkorn.
O sistema disponibiliza as
informag6es em oito lin-
guas: portugués, inglés, de-
mé&o, espanhol, francés, ite-
liano, holandés e dinamar-
qués. Além de problemas
técnicos com maguinas, o
Asist esta sendo usado
também para documentar
solucdes desenvolvidas
por clientes e concessionéa-
rios. Desde a implantacéo
da iniciativa, a América
Latinafoi responsavel pela
insercéo de 2,12 mil inci-
dentes, totalizando 63,28
mil incidentes registrados
pelo sistema.




AGCO amplia CAPACIDADE produtiva

unidade da AGCO do

Brasil em Canoas/RS,
fabricante dos produtos
Massey Ferguson, teve sua
linha de montagem amplia-
da, o que resultara no au-
mento de 50% na capacida-
de produtiva da fabrica.
Além do investimento de
US$ 35 milhdes, a empresa
absorveu parte das ativida-
des da unidade de Coventry
(Inglaterra), que esta sendo
desativada. Dessa forma, a
fabrica canoense passara a

produzir 25 mil tratores por
ano no Pais. Com aperspec-
tiva de aumento do volume
de exportacGesde 5 mil uni-
dades em 2002 para 12 mil
em 2003, o faturamento da
empresadeve passar de US$
350 milhdes para US$ 500
milhdes neste ano, segundo
0 superintendente de Opera-
¢cdes da AGCO na América
do Sul, Normélio Ravanello
(nafoto, tendo a suafrente o
governador do Rio Grandedo
Sul, Germano Rigotto).

Divulgagéo

lgacéo
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NOVA diretoria
comercial na
Stihl

esde outubro de 2002,

a Andreas Stihl Mo-
tosserras conta com um
novo diretor comercial. O
cargo, ocupado anterior-
mente por Arthur Torelly
Franco, agora é conduzi-
do pelo paulistaHarry Pe-
ter Grandberg (na foto).
Engenheiro industrial,
Grandberg assume 0s no-
vos desafios da érea co-
mercial da empresa.

Diwvul

ANOTE Al

O 5° Curso de Especializacéo
em Manejo de Solo acontece
de7 defevereiro a6 de dezem-
bro. Sob a coordenagéo dos
professores Luis Ignécio Pro-
chnow e LuisReynaldo Alleo-
ni, o curso édirigido aprofis-
sionais graduados em Enge-
nharia Agronémica ou que
exercam atividades correlatas.
Mais informagdes podem ser
obtidas na Fundacé&o de Estu-
dos Agrérios Luiz de Queiroz
pelo fone (19) 3422-9197.

De 12 a 14 de mar¢o, na Fa-
culdade de Economiae Admi-
nistrac&o daUSP, ocorreo cur-
so Desafios Atuais e Futuros
do Agronegécio do Café. O
curso, promovido pelaUniver-
sidade Illy do Café (Unilly),
abordaratemas como perspec-
tivas do setor, condigdes cli-
maéticas e qualidade do café,
além de tendéncias internaci-
onais do café expresso. A ins-
cricdo custa R$ 50 e deve ser
feitapelofone (11) 3731-5311.

Case IH APOSTA na recuperacao do setor cafeeiro

Acreditando na recupera-
¢ao dos precos internaci-
onais do café, produtores de
S8o Paulo e Minas Gerais
estdo investindo na colheita
mecanizada. Lider mundial
em tecnologiade colheitado
café, aCase IH vendeu, ape-
nas nos Ultimos 12 meses, 30
maquinas nessas duas regi-
Oes. Segundo o diretor naci-
onal de vendas da empresa,
Isomar Martinichenn, o vo-
lume de vendas traduz a ex-
pectativa de uma boa safra
para esse ano. "O produtor
sabe como e quando inves-
tir. Esse tipo de compra so é
efetuado apds uma grande
safra e com possibilidade da
proxima ser melhor”, avalia

o dirigente. A colhedora da
série A2000 da Case |H pode
colher até 160 sacas de 60
litros por hora, dependendo
da produtividade do cafezal,

e esse é um dos fatores que
a colocam no topo do
ranking nacional como ma-
guina campea de produtivi-
dade na cultura do café.

A areade EngenhariaAgricola
do Instituto Agrondmico do
Parana (lapar), altaipu Binaci-
ond e a prefeitura de Guaira/
PR est&o organizando o evento
Avaliagdo e Dindmicade Seme-
adoras em Sistema de Plantio
Direto, que ser& realizado nos
dias 27 e 28 de junho. Na oca
sido, serdo apresentados os re-
sultados de 22 modelos de se-
meadoras, a serem avaliados
em maio, e 0 estudo de 75 ma-
quinas avaliadas nos ultimos
anos pelo lapar. Informagdes
adicionais no Ingtituto, através
do fone (43) 376-2000.

O 2° Congresso Mundial So-
bre Agricultura Conservacio-
nistaserarealizado de 11 a15
de agosto em Foz do Iguagu/
PR. Sob o0 slogan Produzindo
em Harmoniacom aNatureza,
0 evento esta sendo promovi-
do pela Federagdo Brasileira
dePlantio Direto naPaha(Fe-
braPDP). Informacfes pelo
fone (42) 223-9107.
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Embrapa identifica lavouras com
FERRUGEM-DA-SOJA

Pesquisadores da Embra-
pa acabam de identificar a
ocorréncia de ferrugem-da-
sojaem Itapeva/SP. A doen-
¢a, extremamente danosa, é
facilmente disseminadapelo
vento. “Isso significa que os
esporos do fungo Phakopso-
rapachyrhiz, que provocam
0 problema, estdo presentes
no ar e podem ser dissemi-
nados para outras lavouras
de soja do Brasil”, alerta a
pesqui sadora Claudia Godoy,
da Embrapa Soja.

Dificilmente observados
antes da fase de maturagéo,
0s sintomas da doenca po-
dem ser facilmente visuaiza-
dos nas folhas amarelas, na
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parteinferior dasplantas. “A
partir do florescimento, o
produtor deve estar atento e
fazer o monitoramento dala-
voura constantemente”, res-
salta. O controledaferrugem
pode ser feito com produtos
quimicosdisponiveisno mer-
cado, também usados para
prevenir o aparecimento de
doencas presentes no final
do ciclo da cultura.

BIOTECNOLOGIA

Soja transgénica: SOLUCAO até

setembro

O ministro da Agricul-
tura disse que, até setem-
bro, a questéo referente ao
impedimento do plantio de
soja transgénica no Brasil
estara solucionada em am-
bitojudicia. Roberto Rodri-
gues afirmou, ainda, que é
provavel que haja soja
transgénica no Pais, apesar
dos esforgos para tentar
impedir o plantio do gréo
modificado. “Devido a

proximidade com paises
gue plantam soja transgé-
nica, como a Argentina, é
possivel que este tipo de
gréo existaaqui”, admitiu.
Em tempo: a Justica brasi-
leira proibiu o cultivo de
soja geneticamente modi-
ficada enquanto ndo esti-
ver comprovado cientifica-
mente que essetipo de pro-
duto ndo causa danos a
salide humana.

Eucatex e IAC realizam ESTUDO
sobre muda de citrus

A partir de agora, os ci-
tricultores contaréo com da-
dos sobre a quantidade de
nutrientes necessarios ao de-
senvolvimento da muda de
citros, ao longo dos meses
em que ela estiver no vivei-
ro. Trata-se do estudo Mar-
cha de Absor céo e Demanda
Por Nutrientesde Mudas Ci-
tricas Cultivadas em Subs-
trato, realizado por Paulo
Sérgio Boaventura, com ori-
entacdo do professor José
Quaggio, do Instituto Agro-
némico de Campinas (IAC),
em parceria com a Eucatex.

Atéarealizacdo dessetra-

balho, para 0 qua a Eucatex
forneceu o substrato Rendmax
Citrus e financiou os custos
da pesguisa, ndo se dispunha
dendmerosreferentesaquan-
tidade de nutrientes necessa
rios ao bom desenvolvimento
daplanta. “ O trabaho éinédi-
to e se adaptaa obrigatorieda-
de do cultivo da muda em vi-
veiro fechado, protegido com
uso de substrato, a partir de
janeirode2003", explicao ge-
rente-geral de vendas da Eu-
catex, Miguel lanonne, refe-
rindo-se as novas normas da
Secretaria da Agricultura de
Séo Paulo.

Vida longa a BANA

Embora tenha sido
divulgado pelaimpren- |
saque abanana deixa-
ra de existir dentro de
10 anos, em funcdo do
ataque daspragassiga-
toka negra e amarela,
aMatsuda Sementes e
Nutricdo Animal garan-
te que a noticia € in-
fundada. As pragas
existem, de fato, e
afetam bananais de
todo o mundo, no en-
tanto a empresa, que € par-
ceira do Instituto Agrond-
mico de Campinas (IAC),
desenvolveu a variedade
Nanicdo IAC 2001, resis-
tente apragas. Desde 2000,
aempresavem comercializan-
do mudas danovacultivar no
mercado nacional.

Entre as caracteristicas
da nova banana esta o peso
médio de seus cachos, que
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chegam a 35,7 quilos, pro-
duzindo até 11 pencas cada
um. “Além da Nanicdo IAC
2001, o Brasil detém o know-
how de outras variedades re-
sistentes afungos”’, afirmao
engenheiro agronomo Raul
Moreira, pesgquisador do 1AC.
Ele destaca que a variedade
Nanicdo IAC 2001 é 100%
resistente asigatokaamarela
e 60% a negra.

Embrapa lanca laranja PINEAPPLE

A EmbrapaMandiocae Fruticultura
lancou alaranjapineapple, umavarieda
de altamente produtiva, similar alaran-
jarpéra, bastante utilizada no Estado da
Flérida (Estados Unidos), deondeéori-
ginaria. Assementesforam trazidaspara
a Embrapa na década de 70 e, a partir
dai, se obteve sementes geneticamente
melhoradas, sendo selecionadas aque-
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las de melhor desempenho emrelacdo a
produtividade, qualidade dosfrutose sa-
nidade. Segundo os pesquisadores da
Embrapa, avariedade pode ser umaop-

Divulgacao

¢do paraacitricultura, pois pode suprir
0 abastecimento do mercado interno e,
principalmente, ser utilizadaparao pro-
cessamento do suco de laranja no pri-
meiro semestre do ano — época carente
defrutos paraessefim. A pineappletem
maturagcdo precoce (a planta comega a
produzir jaaos 3 anos) e alta produtivi-
dade (100 quilos por planta).




PONTO DE VISTA

Divulgagao
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Moderfrota: o sonho vira

REALIDADE

MAQUINAS AGRICOLAS AUTOMOTRIZES

os altimos trés anos, tem-se ou-

vido falar em uma série de adje-

tivos, positivos, relacionados ao
programa de modernizagdo de maqui-
nas e implementos agricolas, o Mo-
derfrota. Muitos o consideravam um
verdadeiro sonho, mas ele concreti-
zou-se e trouxe verdadeiras surpresas
no Brasil, pafs repleto de oportunida-
des. Iniciado em marg¢o de 2000, com
um volume aplicado de R$ 5 bilhdes
em financiamentos a renovagdo do
parque de mdquinas e implementos
agricolas, esse mecanismo vém aque-
cendo diretamente todos 0os segmen-
tos do agronegdcio e até mesmo, in-
diretamente, outras frentes em todo o
territorio nacional.

Os dados divulgados s@o fantdsti-
cos. Ja no primeiro ano, houve um sal-
to de 25,7% nas vendas de maquinas
automotrizes, passando de 24,6 mil
maquinas em 1999, para 31 mil no ano
seguinte. Nos dois exercicios poste-
riores, 2001 e 2002, o incremento foi
de 14,3% e 19,8%, respectivamente.
Isso demonstra um crescimento acen-
tuado ndo apenas no mercado domés-
tico, mas também nas exportagdes
(ver quadro em anexo), transforman-
do em realidade um sonho de agricul-
tores e fabricantes: promover uma
completa renovagio do parque brasi-
leiro de méaquinas agricolas. Com
isso, em nivel tecnoldgico a frota bra-
sileira equipara-se as mais modernas
frotas do mundo.

Mercado interno
importados e nacionais
unidades fisicas

Mercado interno
importados
unidades fisicas

Exportacoes
(X US$ 1.000)

1999 24.696 450.377 653

2000 31.062 +25,7% 465.009 +3,2% 526 -19,4%

2001 35.523 +14,3% 547.617 +17,8% 271 -48,5%

2002 42.564 +19,8% 642.853 +17,4% 94 -65,3%
Comparacao entre os meses de janeiro (2002/2003)

2002 2.289 45.594 11

2003 1.498 -34,6% 58.618 +28,6% 9 -18,2%

A surpresa estd no crescimento
substancial do segmento de servigos
envolvidos no agronegdcio. Hoje, os
fabricantes realizam um nimero apro-
ximado de mil eventos por ano, cha-
mados de “dias de negdcio no cam-
po”, responsdveis pela grande maio-
ria das vendas. O agricultor tem a
oportunidade de testar os equipamen-
tos e decidir pela compra no mesmo
momento e, além dos fabricantes, es-
tdo presentes como bancos, veiculos da
midia e empresas de seguranga, lim-
peza e alimentacdo, apenas para citar
alguns exemplos. Envolve-se, assim,
cerca de 1 mi-
Ihao de pessoas
a cada ano, evi-
denciando o po-
der multiplica-
dor desses acon-
tecimentos.

Entre esses eventos, destacam-se
pelo menos 10 grandes. Desses, o
mais importante ¢ o Agrishow, em
Ribeirao Preto/SP. Com duracao apro-
ximada de 15 dias, ele movimenta de
maneira significativa toda a economia
da regido, gerando uma quantidade
respeitdvel de empregos diretos, in-
diretos, formais e informais, cujo sal-
do, sem qualquer ddvida, € positivo
para todos.

E muito prazeroso observar que,
em um pais como o Brasil, com tan-
tas desigualdades, ha intimeras opor-
tunidades para realizar sonhos. M

Hoje, os fabricantes realizam um niimero aproximado de
mil eventos por ano, chamados de “dias de negécio no

campo’, responsdveis pela grande maioria das vendas
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