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O SEGREDO DE QUEM FAZ

QUALIDADE
do pe
; axicara

A Granja— O ministro Roberto
Rodrigues esta certo ao criticar a
pouca or ganizacao dos cafeicultores
brasileiros?

Diogo Tudela— Sem duvida algu-
ma. Todos os outros setores do agrone-
gdcio vém se organizando, se moderni-
zando, batendo recordes de produtivida-
de, investindo em melhoramento gené-
tico, aumentando a tecnologia do plan-
tio a colheita, organizando a cadeia da
producdo a comercializagéo, aumentan-
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& males que vém para o bem. Essa do as exportagbes e agregando valor. Em

. . ’ contrapartida, o café continua com pra

maxima se revelou especialmente ticas obsoletas, querendo fazer acordos

Verdadel ra no caso do par anaense de COm 0S concorrentes e nao com 0S con-

., - . L sumidores, suas liderancas néo evolui-
Maringa, [RI[e/e[oRIFEERNET) proprietario da Fazenda  ram e continuam as e
Castelhana, de Monte Carmelo/MG. Ele deixou o mesmosdiscursosde 100 anosatras, que
2 d . q Tl visam interesses exclusivamente parti cu-
Parana em 1975, depois que uma geada precipitou a lares, que como mostraram no decorrer

perda da producdo. Esse jovem cafelcultor encontrou dos anos sdo ineficientes e o Brasil

no Cerrado Mineiro terras baratas, mas um ambiente gg;“g;g{{g%fgjiggigggg?ggrge,;C;

hostil para produzr. Com disposi¢ao para inovar, no existem estr:gégias deegl oré%g prach) eas
: ; que sdo tomadas, nareaidade, so favo-

entant(_)L soube aproveitar as vantagens comparativas e T oy g
da regiao, onde irriga 800 hectares. Os resultados dernizaram e continuam acreditando que
- A A i & @=fi € 0 governo que deve resolver todos os
apareceram: ha ci NCO anos consecutivos 0 café saido seus problemas A falta de competitivi-
de sua propriedade figura entre os 50 melhores do dade, de produtividade, de gerenciamen-
Prémio Illy Café, um dos mais respeitados no mundo. t0 desses proalutores acaba por atrapal har

aquel es produtores que exploram seu ne-
gAcio como uma empresa, mantendo um
controle rigoroso sobre seus custos de
producdo, investindo continuamente em
tecnologia. O café merece respeito.

Glauco Menegheti
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A Granja — Quais sd0 0s pontos
fundamentais que os cafeicultoresde-
veriam defender junto ao governo fe-
deral e onde estao as divergéncias as
quais 0 ministro serefere?

Tudela — Uma estratégia de longo
prazo, procurando desenvolver novos
mercados, criar demanda para aumento
do consumo, investir em marketing,
melhorar aqualidade. Apoiar fortemen-
te o setor exportador, desonerando os
impostos, e oferecer vantagens fiscais
para aumentarem suas exportacoes.
Atualmente, sé 18% da populacao
mundial consome café, portanto exis-
te espago parao crescimento. Um exem-
plo é a parceria de governos como foi o
caso Brasil-Japdo. Na década de 1970,
o extinto IBC forneceu café ao Japao em
troca de outros acordos. Na época, 0 Ja-
pao praticamente consumiasomente cha.
Hoje, consome aproximadamente 10 mi-
|hdes de sacas de café por ano, com uma
populacéo de 150 milhdes de habitan-
tes. A Chinatem quase 1,5 bilh&o de ha-
bitantes e consome t&o somente 100 mil
sacas de café por ano e 0 governo brasi-
leiro ainda mantém um grande estoque
de café do antigo IBC e poderia se estu-
dar apossibilidade de se fazer parcerias
como foi feito com o Japdo em 1970.
Naestratégiade curto prazo, deveriamos
priorizar rapidamente a pré-comerciali-
zacd0 com seus valores definidos para
dar mais tranquilidade aos produtores.
Além disso, os financiamentos de cus-
teio e colheitadeveriam estar aprovados
com antecedéncia, para 0 produtor po-
der se programar. Acontece que entra
ano e sai ano 0s recursos sempre che-
gam atrasados, dependendo de pressdo
junto ao Conselho Monetario Nacional
(CMN) para que sejam aprovados o0s
recursos e, namaioriadasvezes, sem sa-
ber a origem dos mesmos. O governo
deve anadlisar que hoje ainda sdo 4 mi-
|hdes de trabal hadores que dependem di-
retamente da cafeicultura para seu sus-
tento e que esses mecanismos podem
evitar um alto custo social aessas fami-
lias. O governo deveriarever suas prio-
ridades, pois s6 amanutencdo dessasfa
milias no campo reduziria sensivelmen-
te o custo com projetos sociais com re-
lac8o ao éxodo rural. As divergéncias
estéo na falta de entendimentos prévios
para apresentar propostas ao governo.
Paraseter umaidéado constrangimen-
to, em qual quer reunido para setratar de
assuntos relacionados a cafeicultura, os

dirigentes que nos representam nem se-
guer se relinem com antecedéncia para
discutir apauta. Cadaum falao que quer,
sem consenso algum, e de acordo com
interesses proprios ou de suaregido, es-
guecendo que o que esta em pauta é a
cafeicultura do Brasil. Assim, o gover-
no fica sem saber qual politica adotar
para o setor, pois 0s maiores interessa-
dos ndo tém plangjamento e ndo sabem
0 que realmente querem. Esses repre-
sentantes, namaioria das vezes, acham
que o governo deveria voltar a subsi-
diar, criando férmulas mégi cas para su-
bir artificialmente os pregos do café.
Ninguém duvida que os precos atuais
do café sdo desanimadores, mas deve-
mos ter prudéncia e serenidade nas de-
cisdes para ndo comprometer os avan-
¢os obtidos pela cafeicultura moderna.

A Granja— OsprodutoresdeMi-
nas Gerais s8o um bom exemplo de
or ganizacao?

Tudela— Os cafeicultoresdaregido

dicafé/MG, coordenada pelo Sebrae, é
uma iniciativa que merece toda a aten-
¢ao, principalmente porque o foco sdo
0S pequenos produtores.

A Granja — Dentro da fazenda,
guais 0s passos basicos para se pro-
duzir um café diferenciado?

Tudela— E preciso mudar amenta-
lidade de que café é tudo igual. Ja exis-
tem cultivaresidentificadasquetém uma
bebida superior. O solo deve estar bem
equilibrado, poisjaestacomprovado que
a deficiéncia de alguns minerais no ca-
feeiro compromete seriamente a bebida.
Assim como o ataque de alguns tipos de
pragatambém irdforcar umamaturacéo
precoce do café, o que comprometera
a bebida. Em relagdo a pos-colheita,
tudo o que eratradicional é passado e,
portanto, € necessaria uma equipe es-
pecializada e reciclada constantemen-
te em cada setor para dedicar-se em
tempo integral para aobtencéo dosre-
sultados. Na fazenda, mantemos técni-

Osdirigentes que nosrepresentam nem ssguer Erednem

antes para discutir a pauta quetratar&o com o governo

do Cerrado Mineiro realmente sdo um
bom exemplo de pioneirismo. Na Ulti-
ma crise, em 1989, quando o governo
Collor extinguiu o IBC, acabou o acor-
do de precos da OIC e terminaram os
subsidios dados aos cafeicultores e seus
precos minimos. Os cafeicultores do
Cerrado organizaram-se em associagoes
em cidades estratégicas. Logo fundaram
0 Conselho das Associactes dos Cafei-
cultoresdo Cerrado (Caccer), com sede
em uma Unica cidade, que é a entidade
que representatodas as associ agoes. Pos-
teriormente, foi feita a aquisicéo da pri-
meira unidade armazenadora e de pre-
paro com recursos dos proprios associa-
dos. Hoje, ja so seis unidades em seis
muni cipios que recebem e preparam o0s
cafés dos associados. Foram criados de-
partamentos de comercializagdo e expor-
tacdo. A regido é demarcada e o café
pode sair dos nossos armazéns com selo
de certificacdo de origem da fazenda,
comtotal rastreabilidade, informando até
mesmo variedade, método de producso,
altitude, entre outrasinformacdes. Além
daestrutura, as associages analisam as
necessi dades dos cafeicultorese montam
Cursos, pal estras e seminari os para aten-
dé-las. Emrelacéo aparceriacom o Sin-

cos especificos na érea de campo, de
secagem, preparo, classificacdo e prova.

A Granja — Fale dos resulta-
dos obtidos com a irrigacéo dos
seus cafezais.

Tudela— A irrigagéo € monitorada
por meio de balanco hidricodiario econ-
trole de tensiometria, 0 que nos propor-
ciona uma economia muito grande de
aguae energia. Nossa produtividade pas-
sou de 20 para 40 sacas beneficiadas por
hectare, 0 quetornaairrigacéo indispen-
savel. Em relacdo a qualidade, também
€ essencial, pois proporciona uma ma-
turacdo uniforme, aumentando a quanti-
dade de gréos cereja e a absorcao de nu-
trientes do solo, melhorando o enchi-
mento dos gréos, proporcionando graos
mais gralidos, com melhor aceitacdo no
mercado e maior valor agregado.

A Granja — Nos Ultimos quatro
anos o café produzido em sua fazenda
figurou entre os 50 melhores classifi-
cadosnoPrémiollly Café Quaisastec-
nologias utilizadas na sua fazenda?

Tudela — Fazemos uma colheita
seletiva, utilizando maquinas, passando
acolhedeiraaté duas vezes. Procuramos
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ndo colher mais que 10% de frutos
verdes. O processo é dado pela sepa-
racéo dos graos verdes, dos graos ce-
reja e dos graos secos, por meio de
lavadores e descascadores de ceregja.
Todos os tipos de café séo pré-secos,
separados no terreiro e terminam a
seca em secadores rotativos. Todos 0s
gréos sao selecionados dentro da pro-
priafazenda pelas maquinas el etroni-
cas. O café sai pronto para a exporta-
¢cdo. N&o existe a preocupacdo de o
café sair misturado por outro lote de

0S paises produtores ndo conseguem
mais produzir abaixo do custo atual de
producéo. Acredito que areversdo des-
se quadro baixista deve acontecer den-
tro de dois a trés anos, quando os esto-
gues comecarem abaixar, e com um pro-
vavel aumento de consumo.

A Granja — Quais os principais
mer cados compradores do café espe-
cial doBrasil?

Tudela — Japéo e Itélia, seguidos
dos paises escandinavos.

Para aumentar o consumo de café, € preciso

marketing, criatividade e melhorar a qualidade

café, porque s6 o café da fazenda é
preparado dentro do maquinario.

A Granja — Quais as vantagens
financeiras ao se produzir cafés es-
peciais?

Tudela— A vantagem é arentabili-
dade, pois o preco pode chegar até a
100% acima de diferencial. Em média,
0 prémio fica em torno de 30%. Além
disso, 0 mercado de cafés especiais esta
crescendo. Enfim, o Brasil jarecuperou
sua antiga fatia de market share nos ca-
fés commodities e agora parte para ga-
nhar mercado no nicho de especiais, o
queéirreversivel. E o Unico paisque esta
crescendo, agregando valor ao café.

A Granja — Vocé acredita na re-
ver sdo desse quadro de pregos baixos
do café?

Tudela — Quando enfrentamos a
paridade do cadmbio nos primeiros anos
do Plano Redl, foi criada uma bolha de
precos do café em ddlar, mas o cafeicul-
tor brasileiro ndo se apropriou dessavan-
tagem tedrica. Os paises produtores au-
mentaram a producao e 0 consumo Nao
cresceu na mesma propor¢do. Quando
velo a primeira desvalorizagdo do real,
0 Brasil voltou a recuperar mercado,
aumentou-se mais ainda a producéo e a
exportagdo. Foi feita uma transferéncia
de estoques dos paises produtores para
osimportadores e, atual mente, existeum
estoque muito ato nas méos dos mes-
mos e eles estéo conseguindo adminis-
trar muito bem os precos nesses niveis,
mesmo agora com a producéo mundial
se estabilizando. Esse quadro de super-
producdo ja esté se invertendo porque

A Granja— Sobreaproducao na-
cional, qual a participacao dos cafés
especiais? O Brasil tem condigBes de
aumentar a producao?

Tudela— A participacéo dos cafés
especiais gira em 2%. Sim, porque o
mercado de cafés especiais estacrescen-
do a uma taxa préxima de 10% ao ano
no mundo, e o Brasil € o Unico pais que
pode aumentar a producéo de cafés es-
peciais. Os outros paises da América
Central e Africa estdo com sua capaci-
dade esgotada.

A Granja— O que é preciso para
aumentar o consumo mundial decafé,
que cresce 1% ao ano?

Tudela— E preciso marketing, cria-
tividade e melhorar sempre a qualidade.
Introduzir novas bebidas que atraiam os
jovens, como os shakes de café, capucci-
nos, sorvetes a base de café sdo alguns
exemplos. O governo brasileiro deveria
fazer acordos comerciais com o gover-
no da China, assim como foi feito com o
Japdo em 1970, e usar parte ou o total
do estoque do antigo IBC para incenti-
var a populagdo chinesa a tomar café,
sgja em forma sollivel, seja torrado ou
moido.

A Granja— O Brasil tem um bom
plano de marketing para vender café
lafora?

Tudela— Os exportadores de gréos
verdes est&o conseguindo recordes con-
secutivos de exportagdo em funcéo de
uma safra recorde e uma taxa de cam-
bio estimulante. O solUvel, apesar das
barreiras comerciais impostas pelo
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proteci onismo, continuacrescendo. Para
mim, se 0 governo trabal hasse duro con-
traeste protecionismo jaseriaumagran-
de batalha vencida paraaumentar aven-
dado soltvel. Um grande dilemaque es-
tamos convivendo é avolatilidade cam-
bial. A indUstriando tem como adminis-
trar essas variagOes t&o bruscas, porque
ataxa de cambio é decisiva na hora de
vender lafora ou aqui dentro.

A Granja— Qual o maior casede
sucesso mundial em termosdeforma-
¢ao de uma marca?

Tudela— Acredito que sgjaatorre-
fadoraitaliana llly Café. Um sinénimo
de café de ata qualidade e prazer no
mundo todo. Sao reconhecidos pela ex-
celéncia na selegdo dos melhores gréos,
dos melhores produtores, privilegiando-
0s com pregos diferenciados. Tem um
excelente controle de qualidade, que in-
cluem asvisitas de técnicos asfazendas,
dando cursos, promovendo concursos.
Existe aindaauniversidade llly Café. A
empresaestacrescendo ano aano evocé
pode tomar um café Illy em Roma ou
em S8o Paulo e ele tera a mesma identi-
dade superior. Eladobrou sua capacida-
deindustrial em 2003. Incrivelmente, o
maior fornecedor dallly Café éo Brasil.
Elareexporta seu café expresso também
parao Brasil, com grande sucesso e nin-
guém questiona seu preco e sim o pra-
zer em bebé-lo.

A Granja— O queomotivou atro-
car o Parana pelo Cerrado Mineiro?

Tudela— O método de producdo do
café na época era o tradiciona. A histé-
ria também é bem conhecida de todos.
Em 1975, fomos pegos pela geada e per-
demos toda a lavoura de café e viemos
nos aventurar aqui em Monte Carmelo/
MG, influenciados por terras baratas e
sonhos. Foram muitos anos de aprendi-
zado, lidando com terras fracas, com pe-
riodos de secas que variavam de quatro
até seismeses, asvezes perdendo de 80%
a90% da florada com ataincidéncia de
pragas e danos. O custo do aprendizado
deixou muitas marcas. Mas todo o traba
Iho, adedicacao e, principa mente, 0 amor
aatividadeforam compensados, poisape-
sar de todos os problemas que ainda en-
frentamos, obtivemos étimos resultados
em termos de controle, produgéo, comer-
cializacdo e principamente qualidade,
gue, ingquestionavel mente, € e continuara
sendo o grande diferencial. m
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ACONTECEU ESTAACONTECENDO VAIACONTECER

“Nao vamos dormir até acabar com ees’

Desperdicio

“Foram distribuidos 20 milhGesde hecta
resedezenasdemilharesdefamilias. Quase
dez Estadosde Sergipe! Mesmoassm, FHC
éuminimigo dareformaagrériaparao M ST,
S0 porque sempre quis fazer a distribuicéo
de lotes aos sem-terra dentro dalei. Nunca,
emtempoagum, umgovernofedera deutan-
to crédito paraaagriculturafamiliar. Masos
dirigentes do M ST, sdivando pelo canto da
boca, ndo deixaram um sd minuto deatacar a

politicafundidriado ex-presidente.”
Rogério Mendelski

Reformaagrarianua
ecrua

“O recrudescimento do temanoslevaa
fazer uma andlise acerca do processo de re-
formaagrariano Brasil.

Sabe-se que o custo para assentar
uma familia no Rio Grande do Sul é de
aproximadamente R$ 42 mil; sabe-se, tam-
bém, que o governo, paracustear um as-
sentamento, langamao de Titulos daDi-
vidaAgréria, que sdo corrigidos pelataxa
Selic. A conta éfécil: cadafamiliaassen-
tada custa para a Unido R$ 10.920 por
ano somente de juros, o que daum custo
mensal de R$910.

Com certeza, areformaagrariaéo pro-
gramasocial com maior custo unitario em
andamento no Brasil. E, o que é pior, é0
gue menos resultados apresenta.”

Anténio Fredo Baldoino da Silva

Recursosafundo
perdido paraformar
assentamentos

“*O Brasi| urbano estaficando estarreci-
do com as informagBes sobre o que se cha-
madereformaagréria, principa mente quan-
do tomaconsciénciado custo/beneficio des-
seprocesso. Defato, o custo de R$ 3 bilhdes
por ano, que se gastou nos tempos do go-
verno FHC, com sem-terra, éeumnimeroim-
provavel de se repetir paraaatua adminis-
tracd0. Com aagravante de que esseinvesti-
mento se faria a fundo perdido, pois os as-
sentamentos ainda néo encontraram a for-
mulaparaproduzir e se auto-sustentar.

Qua ajudtificativa, neste momento em
que o Pais toma consciéncia de que deve
investir pesadamente em projetos sociais de
longo prazo, como educacéo e sallde, gastar
tanto dinheiro num programafadado aextin-

¢80 em poucosanos?A tendénciamundia é
de reducéo da populagéo rural.

Em 50 anos, aporcentagem dosruricolas
caiu de 64% para 19% dapopulagéo do Pais.
Nasagriculturasde ato desempenho, deque
0 Brasil se aproxima, restam 5% no campo.
Ent&o porqueinvestir num processo téo caro
paralevar devoltaao campo pessoasquede
|& sairam porque ndo tiveram condicles de
acompanhar a revolucdo agrondmica, pois
aguelas que se adaptaram ao avango tecno-
Iégico continuam até hoje trabalhando em
lavouras e pastagens. Daqui a pouco tempo
estardo outra vez de volta as periferias das
cidades. Isto jatem sido observado em mui-
tos assentamentos.”

José Antonio Severo

MST SA

“Hoje, ossem-terraatuam como sefor-
massem uma grande corporagdo empresa-
rial, com todas as divisdes internas. pro-
duco, vendas, | ogigtica, finangas, treinamen-
toemarketing. E, como tém capacidade para
promover acdes relémpago em diversos
pontos do territdrio nacional, muitas delas
simultaneas, os sem-terrarelinem qualida
desquefatam amuitasempresas: lideran-
¢a, disciplinae determinagéo.

O MST administraum caixamiliondrio,
explora o valor da sua marca como poucas
empresas, recolhe vastas contribuicoes in-
ternacionais, vende e exporta seus produ-
tos, faz aintermediacéo financeira nos em-
préstimos agricolas governamentaisetreina
intensamente seusquadrosprofissonais. Um
exemplo éaconstrucéo de um centro defor-
macdo em Guararema, S80 Paulo, ao custode
R$7,4milhGes.

Abaixo de Stédile, haum nimerorestrito
de executivos, como Gilmar Mauro, de Séo
Paulo, Roberto Baggio, do Parang, e Mario
Lill, do Rio Grande do Sul. Estestrésfazem
parte dadirecdo central eLill, que chegou a
entregar uma bandeira dos sem-terraao pa-
lestino Yasser Arafat, € quem cuida das fi-
nangas. Descendo na hierarquia, chega-se
a0s 90 coordenadores regionais em 23 dos
27 Estadosbrasileiroseaosmilitantes— qua-
< todos assalariados. Mas de onde vem o
dinheiro paramanter tantagente em acampa:
mentos, tantos quadros internos e promover
ocupagdes em regides téo remotas?

Umadas principais fontes de recursos €
0 préprio setor publico, especia mente o go-
verno federal. Por meio de convénios com
Ministérioscomo Desenvolvimento Agrério,
Trabaho eEducacéo, omovimentotem aces-

Jodo Pedro Stédile, dirigente n® 1 do MST

so a verbas préximas a R$ 8 milhdes por
ano. S&0 recursos, na maioria dos casos,
paratreinamento e assi sténciatécnicanos
assentamentos. Em segundo lugar, vém
as doagdes nacionais, da Igreja Catdlica
progressista, einternacional. O MST S/A
contacom enorme simpatiadas ONGs eu-
ropéias e algumas delas, como a alema
Caritas e afrancesa Freres desHommes.

Uma terceira fonte de renda é a co-
branca de 1% do que é produzido nos as-
sentamentos. Jaexistem, organizadas, 150
cooperativas e agroindistrias ligadas ao
MST em todo o Pais. Cadaumafatura, em
média, R$ 30 mil mensaiseagumasforne-
cemamultinacionais, como aParmaat ea
Ceval. As cooperativas tém uma receita
anual proximaaR$ 54 milhdes por anoeo
1% representa R$ 540 mil. Por Ultimo, ha
ainda um ‘pedégio’ de 3% cobrado nali-
beracdo de empréstimos paraaagricultura
familiar ou para projetos habitacionais.”

O financiamento proveniente da Europa
€ um dos pontos mais polémicose que mais
assustam os grandes produtores rurais. ‘ Os
€Uropeus s NoSsos principais concorren-
tes e dé dinheiro a uma organizacdo que
tem como propésito tumultuar aagricultura
brasileira’, gpontaJodo de AlmeidaSampaio,
presidentedaSociedade Rural Brasileira. Ele
lembraque o agronegdcio geraum superavit
de US$ 24 bilhdes por ano no comércio exte-
rior brasileiro. ‘ N6s queremos uma CPl no
Congresso paraadbrir acaixa-pretadoMST.”

Leonardo Attulh e Renato Mendes

Milagroso

“Parece milagre, sm. Sem crédito sufi-
ciente, sem seguro adequado, sem refres-
co tributério, sem logisticaintegrada, sem
politica agricola, sem reformaagraria, sem
prestigionamidiaesemtolernciaexterna, a
economiarurd brasleirareaiza, hd13anos,
por suacontaerisco, um espetaculo decres-
cimento verdadeiro.

Sem alarde, sem promessa, sem trio
elétrico.

A tal ponto que norte-americanos e eu-
ropeus, donos da fartura universal, senta-
dos sobre estoques subsidiados e encaha-
dos, ndo maisescondem seuscalafriosdian-
te do despertar do gigante ainda deitado em
t80 espléndido berco. Elesimaginavam, até
outrodia, queo Brasil semjuizo prosseguiria
refeste ado, por tempoindeterminado, emsua
modorratropica —um Paisrico derecursose
pobre deriquezas.”

Joelmir Betting
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Veneno de cobra da LUCRO?

“Prezados senhores, meu
nome éJuliano Maia, sou mé-
dico oftalmologista em Belo
Horizonte e estou implantan-
do um projeto de criacéo de
serpentes do género Bo-
throps, para a comercializa
¢ao de veneno. Por ser um
mercado restrito e de dificil
acesso a informagdes, estou
recorrendo a vocés, detento-
resdas melhoresinformagtes
do agronegdcio, parame gju-
dar com qualquer tipo de in-
formac&o sobre o comércio
(externo e ou interno) deste
produto. Certo daatencdo dos
senhores, desdejaagradeco.”

Juliano Maia
jusmaia@hotmail.com

R — Caro leitor, exis-
temalgumas coisas a serem
ponderadas sobre as suas
davidas. E verdade que o
preco do veneno ofidico (de
serpente) possui um bom
preco no mercado externo
e seu grama pode custar
bem mais do que o grama
do ouro. De acordo com o
bi6logo Marcus Augusto
Buononato, da Bioterium,
empresa que comercializa
répteis em Sdo Paulo, man-
ter serpentes em cativeiro
ndo é dificil e o custo ndo é
muito alto. O espaco fisico
necessario é relativamente
pequeno e os gastos com a
montagem também néo sdo
elevados. Os custos com
alimentacdo séo baixos,
pois a criacdo de ratos e
camundongos néo é dispen-

diosa. Além disso, o gasto

com mao-de-obra nao
€ grande, pois nao
SA0 necessarios
muitos funcio-
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narios, somente um biélogo
eummeédico-veterinério, exi-
gidos pelo projeto. O segun-
do lado da moeda é que, em-
bora o grama do veneno te-
nha bom preco, um labora-
tério internacional ou uma
universidade podem traba-
Ihar anoscomapenasdoisou
trés gramas. Ainda outro fa-
tor a ser pesado é que 0s po-
tenciais compradores de ve-
neno déo preferéncia asins-
tituigdes de renome, como o
Instituto Butantan, em S&o
Paulo, e dificilmente adqui-
rem grandes quantidades.
Para quem quiser implantar
um projeto como esse, preci-
sa prestar atencdo para o
fato de que a extracéo do ve-
neno necessita de umtécnico
experiente. Além disso, os
Ccustos com seguro e treina-
mento ndo sdo baixos. O ve-
neno é comercializado liofi-
lizado (desidratado a vacuo
comresfriamento) e congela-
do. Um liofilizador indus-
trial temalto custo e neces-
sita de umtécnico com expe-
riéncia emliofilizagdo. Além
disso tudo, é necessario le-
var em consideracéo que o
comprador normal mente so-
licita uma mostra para testes
e sO efetuara a compra se a
gualidade for muito boa e o
prego for inferior ao dasins-
tituicdes de renome.

AQUI ESTA A SOLUCAO

O PRECO do feijao-preto

“Gostaria de saber se po-
deriam informar-nos alguns
enderecos eletrénicos que
nos fornecam cotagdes dia-
rias do prego do feijdo-preto
na regido noroeste do Rio
Grande do Sul. Grata pela

atencao.
Mara Dilly
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feijaorei @terra.com.br

R — Prezada Mara, de
acordo com a analista da
empresa paulista H& A Con-
sultores, que acompanha o
mercado nacional de feijao,
infelizmente ndo existe ne-
nhum site especializado
onde vocé possa encontrar
informag6es sobre as cota-

¢Oesdo produto nessa regido
especifica. No entanto, vocé
pode acompanhar os pregos
pagos ao produtor no Rio
Grande do Sul no site
clubedofazendeiro.com.br.
Nele, é possivel saber a co-
tacdo do produto em cida-
des como Lagoa Vermelha,
Lajeado, Erechim, entre ou-
tras. Vocé podera também
encontrar 0S precos mini-
mos, médios e maximos
praticados no Rio Grande do
il nostewww.emater.tchebr.
Enquanto os pregos do ata-
cado estéo disponiveis no
sitewww.clicmercado.com.br
(neste enderego, clique no
icone cotaces).
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InformagcGes sobre a utilizacdio de AMINOACIDOS na soja

“Gostaria de receber in-
formagdes sobre 0 uso de
aminoécidos na cultura da
soja.”

Fernando de Conti
www.fernandofdc@bol .com.br

R —Fernando, na agri-
cultura moderna esta cada
vez mais sendo difundida a
técnica de utilizar produtos
Compostos com aminoaci-
dos como complemento da
adubacdo com elementos
minerais. Como lembra Da-
niela Ranali, do Grupo de
Apoio a Pesquisa da Esalqg/
USP, ndo existem muitos

trabalhos sobre o assunto,
ndo sendo cientificamente
comprovados os efeitos da
aplicacdo dosaminoacidos.
O objetivo ndo é somente de
obter os méximos rendimen-
tos da producdo, mas tam-
bém alcancar elevados pa-
drbes de qualidade. As
plantas sdo capazes de sin-
tetizar seus aminoacidos,
por meio de nitrogénio inor-
ganico fornecido pelo solo
e também pelos acidos or-
ganicos obtidos pela fotos-
sintese, tudo gracas ao dis-
péndio de grandes quanti-
dades de energia. O princi-

pal beneficio para a utiliza-
¢éo de produtos contendo
aminoacidos esta no fato de
que, fornecendo-se uma so-
lucéo com alto teor de ami-
noacidos livres, a planta é
capaz de os absorver dire-
tamente, incorporando-os
ao seu metabolismo e eco-
nomizando uma quantidade
consideravel de energia.
Afirma-se que 0s aminoaci-
dos livres e peptidicos de
baixo peso molecular séo
substancias de facil absor-
¢do, tanto via foliar como
radicular, transportando-se
aos 6rgaos de maior deman-

da. Entre os efeitos descri-
tos na literatura devido a
aplicacao de aminoéacidos
estdo maior taxa de germi-
nacao do pdlen, maior ati-
vidade radicular, incremen-
to da sintese de pigmentos
fotossintéticos, aumento da
defesa das plantas a situa-
¢Oes adversas e maior taxa
fotossintética.

Formas de aplicacéo
Diretamente no solo
Diluidos em agua
(irrigacéo)
Adubacéo foliar

CALDA bordaleza, onde comprar?

“Sou produtor em Montenegro/RS e gostaria de saber
onde posso adquirir calda bordaleza.”

Eduardo Henrique Vianna

agrofrut@terra.com.br

R — Caro Eduardo, vocé podera encontrar a calda
bordaleza em dois fornecedores localizados na Serra
Gaucha. Um é a Agropecuaria Rizzi, de Caxias do Sul/
RS, cujo telefone é (54) 238-8200. O outro estabel eci-
mento é a Agropecuaria Bavaresco, que fica em Nova
Prata/RS e que poderé Ihe dar informacdes pelo tele-

fone (54) 242-1753.
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CARTAS FAX E-MAILS

Por uma
EXPOINTER

melhor
Fiquel satisfeito em
ler naspaginas deste vei-
culo que a edigdo 2003
da Expointer dara aten-
¢ao especia a érea de
maquinas. H4& muito eu
notavaum desleixo com
este espago, principal-
mente no que se referia
ao suporte, como ba-
nheiros, restaurante,
ruas etc. Esse setor da feira € o pulm&o econdmico da Expointer e precisa do devido

valor. Parabéns ao Simers pelo investimento.

Jonas Stagliari
Espumoso/RS

Mais TRANSGENICOS, menos
herbicidas

Ao cumprimenté-|os cordial mente, que-
ro levar ao vosso conhecimento a minha
satisfacéo em receber as informacdes edi-
tadas nestarevista. Os meusfilhos se apres-
sam parair ao correio todos 0s meses bus-
car a nova edi¢cdo. Sou pequeno produtor
do municipio de Tio Hugo/RS e tenho bus-
cado a inovagdo sempre para melhorar a
qualidade de vida da familia. E gragas as
tecnologias e a descoberta das transgenias
conseguimos o0 aumento da produtividade
e a diminuicdo dos custos, aém de elimi-
nar o consumo dos herbicidas altamente
téxicos que prejudicam a salde humana,
animal e o ambiente.

Pequenos também séo
IMPORTANTES

Tomo a liberdade de utilizar este
espaco para sugerir que esta revista
mantenhaespacos dedicados aagricul-
turafamiliar. Sou um pegueno produ-
tor de milho, feij&o e suinos, e vejo no
acesso a informacdo o melhor cami-
nho para 0 meu progresso. Felizmen-
te noto que outros veiculos de comu-
nicagdo comegaram a enxergar aagri-
culturafamiliar como importante para
aagricultura brasileira, ndo apenas 0s
“grandes”.

Amadeu Cagliari

) ) Ponta Grossa/PR
Volni Granja

Poligono do Herval, Tio Hugo/RS

Barreiras DISFARCADAS

Fico acada diamaisindignado quando
tomo conhecimento de

as constantes quebras de recorde da agri-
cultura brasileira, tanto em produtividade
quanto em producéo, e

. 1 . .
inf G 5= ja tratam de impedir
oy moes ALeido N S conis
das na matéria == teaindamais merca-
“A Lei do = dos na Europa, Ada,
Medo”, sobre a China... Mas pensan-

do bem émehor as-
sim do que nos in-
vadirem, comofize-

ramcomolrague...

lei norte-ameri-
canaantibioterro-
rismo. Para mim,
n&o passa de mais
uma barreira co- \
mercial. Eles estdo \

Genésio Arthur Agostini
vendo apavorados .- ‘

Lucas do Rio Verde/MT
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EDUARDO ALMEIDA REIS

INFORMACAO rural

ocio-fundador da Associa-

¢éo Brasileirade Informagéo Ru-

ra (ABIR), lamentei ndo ter fun-
dado umaAssociacéo Brasileirade Cro-
nistas Sociais (ABCS), que me permi-
tisse trabalhar numa érea menos cam-
pestre do jornalismo brasileiro. Ndo que
0 campo me desgoste; muito antes pelo
contrério. Vivi naroga boa parte de mi-
nha vida, alguns anos sem luz elétrica,
estradas etelefones. Dependi debotar cor-
rente nas rodas traseiras do Fusca para
poder entrar ou sair de casa, para levar
asmeninas ao colégio e pararesgatar, no
lamacal de nossas estradas rurais, ami-
gos e parentes que chegavam a fazenda
para passar um final de semana.

Hoje, acho curiosaafebrejipeiraque
tomou contado Brasil, porquefui jipei-
ro for¢ado durante 40 anos e ndo sabia
que aquilo se transformaria numa infi-
nidade de clubes esportivos. Fui jipeiro
sem jipe, bem entendido, e sem carro
confortavel com tragcdo nas quatro ro-
das. Tive uma Rural 4x4 1971, com-
prada nova, e um caminhdo militar ca-
nadense, modelo 1940, 2x6 rodas, que
fazia 2 km com um litro de gasolina,
mesmo assim quando estavamuito bem
regulado. Nem se pode dizer que fosse
veiculo gastador, porque felizmente vi-
viaenguicado.

Toda esta introduc&o, que mais pa-
rece um nariz-de-cera para engordar a
crénica, vem a propdsito das agruras
do jornalismo agricola, quando compa-
rado com o mundano. Neste Ultimo, o
reporter vive cobrindo festas e casa-
mentos, tratado a tripa forra com pa-
tés, champanhes e uisques velhos de
21 anos. Em informac&o rural, depois
de encarar uma “comidinha caseira’,
com aquela cachacinha especial do
alambique de um amigo do irmdo do
cunhado do tio do fazendeiro, o repdr-
ter pode subir um morro, sob sol apino,
para ver um capim que esté prometen-
do revolucionar a pecuéria, ou um cur-
ral empoeirado, tomando cuidado com
as vacas desta e daquela ragas: de be-
zerro novo, elas pegam, sim, senhor...

S8o virtudes de um repdrter a curio-
sidade, umacertaculturageral, paranéo
escrever besteiras, e o freio necessério
para se limitar ao assunto da matéria,
sem se deixar levar pelos estudos que
podem acabar no coriofodonte do Cre-
taceo. No duro, mesmo: no coriofodon-
te do Cretaceo...

Isto porque todos os ungulados,
animais com os dedos revestidos de
cascos, a exemplo da vaca, do cavalo,
do porco e do cabrito, tiveram sua ori-
gem no coriofodonte, que viveu no Pe-
riodo Cretéaceo, entre 138 e 65 milhdes
de anos antes do presente. Dai a con-
veniéncia de o repérter ndo especular
muito, sob pena de dar com o costado
no Cretaceo. E para os primeiros ver-
tebrados, que surgiram ha 500 milhdes
de anos, para as primeiras células mi-
croscopicasvivas, que surgiram naTer-
raentre 3,5 e 3,2 bilhfes de anos antes
da Era Cristd, e para 0 nascimento de
nosso planeta, quando se resfriou o su-
ficiente para aformagdo de uma crosta
solida h& 3,8 bilhdes de anos — idade
das rochas terrestres mais antigas até
hoje datadas —, € um pulo parao qual o
leitor esta se lixando.

Lembrei-me dos inconvenientes da
informac&o excessiva, remontando ao
resfriamento da Terra, quando manda-
ram repOrter da editoria de Cultura de
um jornal mineiro cobrir o enduro
eguestre que serealizavanumafazenda
préximade Belo Horizonte/MG.

Haras-fazenda pertencente a um
cavalheiro enriquecido no comércio,
mas muito enriquecido mesmo, que re-
solveu criar cavalos de raca. Comprou
logo 50 éguas-top pelos maiores pre-
¢os dos respectivos leilGes, reservou
ndo sei quantas coberturas de gara-
nhdes-top, cercou-se de veterinarios,
zootecnistas e
outros técnicos
de valor, con-
tratou adminis-
trador que
transporta ca-
dernetaequatro

canetas no bolsinho da camisa. E abriu
as porteiras da empresa num churras-
co-enduro para ninguém botar defeito.

Acontece que o repdrter da editoria
de Cultura, menino muito preparado,
resolveu levar a sério apautade quefoi
incumbido pelo rodizio feito nas reda-
¢oes, nos plantdes de final de semana.
Rodizio que leva o reporter de Econo-
mia a escrever sobre Moda, o reporter
deModa & Estilo acobrir aeditoriade
Policia, o colunista social a escrever
sobre transgénicos, e outras aberragdes
do género.

Com fotografo e motorista, no car-
ro do jornal, o jovem repérter apresen-
tou-se ao fazendeiro e foi logo queren-
do saber sobre as origens daraga cria-
danafazenda, coisaque o comerciante
desconhecia, como desconhece até
hoje. Naemergéncia, o anfitrido foi ad-
mirével: “ Tem uisque e comidasobran-
do, menino. Aproveita para comer e
beber, sem muita pergunta...”

Se ficasse por conta do repdrter, o
fazendeiro estaria, até hoje, responden-
do sobre o Pliohippus, do Plioceno, o
M esohippus, do Oligoceno e o Eohippus,
do Eoceno, entre 55 e 35 milhdes antes
daquele dia em que o secretario de Re-
dacdo, em ma hora, o pautou para co-
brir um enduro eqliestre. Aindabem que
0 motorista e o fotografo aproveitaram
aviagem parafartar o bandulho com os
mel hores uisques e um rega-bofe digno
do jantar que o rei da Espanha ofereceu
ao casal companheiro Lulada Silva.

E até hoje os leitores do jornal ndo
foram informados de que o Eohippus,
também chamado Hyracotherium, o
vovo dos cavalos, pesava cerca de 35
kg e viveu nas florestas da América
do Norte, alimentando-se de frutas e
folhas. m

O jovem reporter apresentou-se ao fazendeiro e foi logo querendo
saber sobre as origens da raca criada na fazenda, coisa que o
comerciantedesconhecia, como desconheceatéhoje. Naemergéncia,

o anfitrido foi admiravel: “ Tem uisque e comida sobrando,
menino. Aproveita para comer e beber, sem muita pergunta...”
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nquanto redes de fast-food dis-
pdem de somas hilionarias para
brigar pela preferéncia de um
consumidor com rendaem queda, ummer-
cado bem mais modesto, o da producéo
de alimentos orgénicos, avanca sem fazer
aarde e ssm muitos recursos no Brasil e
no mundo. Estimativasdo Centro Interna-
cional de Comércio (ITC) mostram que a
atividade vem crescendo mundidmente a
uma taxa de 22,5% ao ano, com
faturamento de US$ 24 bilhdes em 2001.
Nas contas da Associacdo de Certificacdo
Ingtituto Biodindmico (IBD), o negéciono
Brasil quadriplica a cada ano. Fala-se de
umamovimentacdo de US$ 300 milhdes,
resultantes do cultivo de 275 mil hectares
implantados com commodiities, hortalicas
e mais umavastalista de produtos.
A favor daagricultura orgénica exis-
teum mercado interno no qual os consu-

midores, ainda que restritos as classes do
topo da pirémide socia, estéo preocupa-
dos com os atributos de salde contidos
nesses produtos, e de um mercado exter-
no atamente demandante e ja maduro.
Contra, 0s aspectos negativos de ser um
negécio ainda pequeno, sem escala sufi-
ciente para garantir um abastecimento
continuo e crescente, sgja nas grandes
redes de vargjo, seja para suprir as ne-
dades dos importadores.

Sinal verde para exportacfes— O
consumo de alimentos saudaveis ganhou
forca na Europa, principalmente depois
da crise sanitéria da vaca louca. O seu
COmércio, no entanto, data da década de
1970. N&o atoa, os paises da Unido Eu-
ropéia configuram-se nos maiores con-
sumidores mundiais, com movimento
anual de US$ 6,2 bilhGes, e o principal
destino da producéo brasileira de orga-

CULTURAS COM MAIORES AREAS DE PRODUGCAO SOB MANEJO ORGANICO
E NUMERO DE PRODUTORES

Produto Produtores %

Soja 593 8,40
Hortalicas 549 7,77
Café 419 5,93
Frutas 273 3,87
Palmito 40 0,57
Cana 18 0,25
Milho 6 0,08
Processados 127 1,80
QOutros + pasto 5.038 71,83
Total 7.063 100,00

Fonte: Certificadores/Elaboracdo: BNDES / 2001

Produto Area (ha) %
Frutas 30.364 11,26
Cana 30.193 11,19
Palmito 20.816 7,72
Café 13.005 4,82
Soja 12.516 4,64
Hortalicas 2.989 1,11
Milho 264 0,10

Processados - -
Qutros + pasto 159.571 59,16
Total 269.718 100,00

o~

nicos. Segundo Dennis Ditchfield, presi-
dente da|BD, 85% do que o Brasil culti-
va, cercade 300 mil toneladas, segue para
exportacoes.

Um estudo da Agra Europe, empresa
inglesa especializada em informagdes
paraaindlstriadimenticia, revelaque o
consumo dedimentosorganicostem cres-
cido, nos Ultimos dez anos, ataxas proxi-
mas de 25% a0 ano na Europa, nos EUA
e no Japdo, estimando que alcance 15%
do consumo total até 2005. Portanto, 0s
projetosvoltados paraexportacdo, sebem
estruturados, sdo fadados a0 sucesso.

Ainda pequeno se comparado a pro-
ducdo mundial, o negécio de organicos
no Brasil tem servido como uma aterna-
tiva de incremento de renda e transfor-
macdo de vida para os quase 15 mil pro-
dutores envolvidos no negécio. Destes,
pode-se dizer que 90% se enquadram no
perfil de agricultor familiar. Para esses
trabalhadores, foi criado um sistema de
remuneracdo diferenciado, com prémio
de 30%, emmédia, acimado vaor demer-
cado sobre os géneros alimenticios con-
vencionais, 0 que pode compensar 0 Uso
maisintensivo de méo-de-obra, umapro-
dutividade menor durante o processo de
conversao e os custos de certificacdo.

Geograficamente, a producéo brasi-
leiraesta concentradanos Estados da Re-
gido Sul e em S&o Paulo, onde se desta
cam aclcar, gréos, café e suco delaranja,
nas exportacoes, e hortalicas no mercado
interno. O cultivo organico, no entanto,
pode ser encontrado em todo o territério
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Glauco Menegheti e Alexandre Franco dos Santos
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nacional. Bem atrés, a passos de formiga, vem a ativi-
dade agroindustrial.

No processamento dos organicos, o Pais parece man-
ter sua vocagdo a producdo primaria, posto que a relacéo
entre produtores e processadores é de 1,8% para cada 100,
enquanto naFranca é de 7%, na Suécia, 13%, no Reino Uni-
do, 21%, enaHolanda, de 36%. A comparacdo resultadeum
dos poucos estudos sobre o assunto no Brasil, realizado por

caSe nao heuvesse
pesquisadores do Banco Naciona de Desenvolvimento Eco- I al tagg‘mconw moa.
noémico e Socia (BNDES)

Dificuldades— O idilio de produzir sem recursos quimi- OS prwados
cos e em grande quantidade de formaféacil €éum bom temapara
uma obra de ficcdo. A redlidade, porém, mostra a tarefa bem €SS mpr OdUQaO
mais complexa, a comegar dentro dos limites da propriedade.

O agricultor ndo pode simplesmente deixar de usar adubos e . b ol WGQMW bem a

defensivos quimicos, esperando que a sua producao ira conti-

nuar amesma. O processo de conversio de uma propriedade gener Ql.l?ﬂg%?: @On ce tO

pode levar de um a cinco anos, dependendo de como o solo e -
o m@u fAterno

0 equilibrio ecoldgico daregido foram afetados pela agricul-
tura convencional. :
A idéiada sustentabilidade ambiental passa por substituir o p-" T
TINCER vy SAEE '

0s Santos

Alexandre Franco




REPORTAGEM

Glauco Menegheti

0s métodos convencionais de cultivo da
agricultura comercial para que a propria
natureza faca o controle biolégico de pra-
gasedoencas, dependendo 0 minimo pos-
sivel deinsumos externos. “A agricultura
ecolOgica caracteriza-se por ser mais exi-
gente em conhecimentaos cientificos, em
enfoque sistémico, em menor consumo de
energiaeinsumos e em menor dependén-
ciado sstemaagribusiness’, diz Soel An-
tonio Claro, pesquisador daEmater do Rio
Grande do Sul e autor de Referéncias
Tecnol 6gicasparaa Agricultura Fami-
liar Ecologica. O fortal ecimento do solo
nesse processo éfundamental, assm como
0 rompimento com a monocultura, o de-
senvolvimento de mata nativa no entorno
da propriedade e a rotacéo de culturas.
Ogargdododéficitde
assisténciatécnicaé um "
item importante nacapi-
tulacdo dos produ-
toreseo Ss
tema eco-
légico.

Soel lembra ainda que a prépria organi-
zacdo dos agricultores exige uma cién-
cia, com um plano de producdo, escoa-
mento e pactuacéo de ofertacom o mer-
cado. Nesse sentido, as Ematers, ONGs
e cooperativas tém desempenhado papel
fundamenta para o crescimento da pro-
ducdo e organizacdo da cadeia, mas ndo
suficiente. “ Paraque aproducdo de orgé-
nicos cresga no Brasil, seré preciso uma
acdo mais coordenada entre o poder pU-
blicoeosdemaisagentesenvolvidos’, opi-
na Jodo Augusto de Oliveira, da Ecocert
Brasi|, empresa certificadorafrancesaque
atua no Pais desde 2001.
Paliticas— Alguns projetos nas es-
feras federal e estadual, ainda que
incipientes, podem comegar a mudar
essa fisonomia. O governo federal da
mostras de que pretende usar a
agroecologia como forma de combater
a pobreza no campo, atacando a ques-
tao dafaltade conhecimento. Umadas
acles é do Ministério do Desenvolvi-
mento Agrério, que pretende estimu-
lar a producdo de alimentos organicos
por meio da agricultura familiar. O pri-
meiro passo sera a qualificacéo de pes-
soal, capacitando os produtores paraque
funcionem como multiplicadores. Para
tanto, o governo ja dispde do Pronaf
Capacitacdo, cujametadesteano éfor-
mar 400 técnicos no Brasil e no mi-
nimo 15 mil agricultores familiares.
Outra politica diz
respeito ao cré-
dito especid, ja
previsto para a
proxima safra.
Outra expe-
riéncia governa-
mental recente de
guesetem naoticia
€ o Programa
Cultivar Or-
ganico, do
Governo
do Esta-

do do Rio de Janeiro. Entre outras coisss,
ele prevé aofertade capital aum custo de
2% a0 ano, 0 estimulo ao associativismo,
ainsercdo de novas tecnol ogias de produ-
¢do, 0 beneficiamento e a garantia de
comercidizacdo. “O Rio é vocacionado
para o cultivo de produtos diferenciados,
pois a renda per capita é elevada. Além
disso, aestruturafundiariade pequenapro-
priedade é bem adequada a0 plano”, ex-
plica o secretério estadud de Agricultura,
Abastecimento, Pesca e Desenvolvimen-
to do Interior, Christino Aureo.

O segmento ja é responsavel pelage
racdo de 2 mil postos detrabaho diretose
indiretos, envolvidos na producéo de
olericulas, cana-de-acUcar e leite organi-
co. A evolucdo do nimero de produtores
certificados € um bom indicador de como
a agricultura cresceu espontaneamente,
sem nenhum tipo de apoio publico, e de
guecaminhospoderatracar apartir deago-
ra. H& cinco anos, eram 17 agricultores
com certificagdo. Atualmente, 0 nimero
chegaa170. A metado governo €de que
até 2006 sgam 500 projetos certificados.

A iniciativa ndo é inédita no Brasil.
Santa Catarina saiu na frente no forneci-
mento de matéria-prima voltada para a
merenda escolar, com o Programa Saber
e Sabor. Como o nome sugere, dém do
fornecimento de duas refeicbes semanais
em escolas das redes estadual e muni-
cipal de ensino em cidades como
Ararangua, Itajai e Florianopolis, en-
tre outras, as 120 mil criancgas atendi-
das sdo alimentadas com informagdes
sobre os beneficios dos alimentos li-
vres de residuos quimicos.

Osmercadosinstitucional s—represen-
tados pelas compras de empresas e go-
verno —sdo apontados por Jodo Oliveira,
da Ecocert Brasil, como umaforma para
aumentar o consumo interno. Que o diga
aAssociacdo de Agricultores Ecol gicos
dasEncostasdaSerraGera (Agreco), que
retine 120 familias, 27 agroindUstrias e
contrata 500 trabalhadores. Paraa ONG,
o fornecimento de produtos para as me-
rendas representametade do faturamento,
projetado em R$ 2 milhdes para este
ano. Gragas ao fornecimento, a associa-
¢&o atingiu economia de escala de pro-
ducéo suficiente paradiminuir custos e
melhorar a eficiéncia na distribuicéo.

Certificagdo— Soma-seao problema
estrutural de falta de assisténciatécnicaa
inexisténcia de uma legidacdo que regu-
lamente a atividade. Sem ela, 0 governo
federal ndo possui uma certificacdo que
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gere confianga nos paises importado-
res. Para exportar para o Japéo, os Es-
tados Unidos e a Europa, empresas e
cooperétivas precisam contratar 0s servi-
¢os de uma das nove certificadoras que
atuam no Brasil. Por enquanto, o Pais sd
temainstrucdo normativa007/99, do Mi-
nistério da Agricultura, mas tramita no
Congresso o Projeto deL e n° 14, quepos-
sihilitara a formacdo de um arcabouco
normativo de que precisa a atividade.

“O quelevao consumidor apreferir o
produto orgéanico éainformacao sobresuas
vantagens nutricionals, a auséncia de
toxicidade e aconfiancade quefoi produ-
zido conforme os preceitosque preservam
esses fatores’, salienta o estudo do
BNDES. Nanegociacgo diretaentreo con-
sumidor, mesmo que por meio de coope-
rativas, o produtor tem como garantir aseu
clientequeamercadoriafoi obtidapor pro-
cessos de manejo organico. Quando asre-
lagBes comerciais vao se sofisticando, no
entanto, € necessario um terceiro elemen-
to que assegure ao distribuidor e ao con-
sumidor averacidade dasinformagfes so-
bre o processo de producéo.

O trabalho do BNDES fez um levan-
tamento da érea plantada com o cultivo
orgénico apartir do que ascertificadorase
algumas empresas produtoras e ou

comerciaizadoras informaram jater ins-
pecionado. Em 2001 — periodo estuda
do —, adreaerade 269.718 hectares. Ao
longo do processo de levantamento, des-
cobriu-se que tanto 0 nimero de produto-
res quanto a area ocupada dedicados a ati-
vidade estavam bem aguém darealidade.
A margem — A exclusdo tem por
motivo oscustosde certificacdo. “Nospri-
meiros dois anos € s6 custo”, confirma
Oliveira, da Ecocert Brasil. Eles correm
por contado tempo de trabalho dosinspe-
tores, do deslocamento até a propriedade
edaandise delaboratorio. E claro que os
gastos séo diluidos substancialmente
quando se trata de um grupo de produto-
res ou quando o processo de certificacdo
éfeito por amostragem, outra alternativa
que reduz o nimero de vezes que 0s ins
petoresprecisamir aspropriedades. “Mas,
paraisso, cooperativas e associagies pre-
cisam estar muito bem organizadas.”
Dennis Ditchfield, dalBD —amaior e
mai's antiga certificadora em operag&o no
Pais —, discorda que os precos de
certificacdo sggam dltos. “Maisde 90% dos
projetos s pagos por pequenos agricul-
tores e se houvesse um limitante dessa or-
demndo existiriaum crescimentotdo sig-
nificativo.” Ele argumenta que a
certificacdo provocaaorganizacdo degru-

¥

O produto organico € um bem que tem na confianga o seu maior valor; portanto, necessita da
certificagdo quando vendido no grande varejo e em projetos de exportacao

posde produtores, que desembolsam, cada
um, de R$ 60 aR$ 100, por ano.

A certificagdo participativa, ondegru-
pos de produtores se fiscalizam, também
€ outra forma de minimizar os gastos.
Mauricio Tadeu Lunardon, técnico do
Departamento de Economia Rural do
Parana (Deradl), cita 0 exemplo da Rede
Ecovida, onde os produtores se dividem
natarefade visitagdo e inspecdo das pro-
priedades. “Essa moddidade é mais co-
mum nos Estados do Parana, do Rio
Grande do Sul ede SantaCatarind’, &fir-
ma o agrénomo. “Essa forma de
certificacdo, no entanto, sd dacrédito aos
produtos no mercado interno”, chama a
atencdo Marcelo Carvalho, gerente de
producdo dalda empresafornecedorade
sementesorgéanicas. Ele explicaque, nos
projetos de exportacdo, os produtos bio-
[ 6gi costambém passam pelaingpecdo das
certificadoras.

Prateleira cheia, preco salgado —

Atémeadosde 1990, acomerciaizacdo
de organicos era restrita as feiras e as
lojas de produtos naturais. Apenas no
final dessadécada, com o surgimento de
novos canais de distribuicdo, como as-
sociacdes e cooperativas, € que a
comercidizacdo dedanchou. “Embora a
producéo tenhacrescido vertiginosamen-
te, 0 mercado foi mais veloz”, observa
José Geraldo Pacheco Ormond, pesqui-
sador do BNDES.

A transicdo para as grandes redes,
como observaOrmond, fez com que aati-
vidade saissedeum nicho artesand, equa-
se ideoldgico, e entrasse no mercado de
produtos alimenticios, dominados por
grandes redes, que demandam quantida-
desexpressivas de produtos. Mas se criou
um problema, poiscol ocou maisum agente
no caminho, quelevao produto até o con-
sumidor, e fez disparar 0 seu preco. Na
Regido Sudeste, como observa o pesqui-
sador do BNDES, o quadro foi maisagra-
vado porqueosorganicosforamdireto para
0s supermercados, sem passar pelo con-
ceito de vendadireta. Na pesquisa de pre-
¢os gpurada pelos pesquisadores, verifi-
cou-seagunsabsurdos, por exemplo, com
diferenca de precos de até 1.000%.

Essa entrada no grande vargjo reve-
lou a feigdo ainda desorganizada do ne-
gocio organicos e o levou aumaencruzi-
Ihada, que devera ser resolvida em bre-
ve: ou continua sendo um nicho de mer-
cado parauma clientela parala de exclu-
siva ou consegue expandir a producdo e
melhorar a eficiéncia logistica, algumas




=

Em tempos de crise, 0 consumidor d& mais valor ao preco do que para a qualidade dos produtos

causas dos altos precos. Ocorre que uma
rede de supermercados néo pode ter um
buraco na géndola, ou sgja, falta de pro-
duto, e como néo existe oferta para ban-
car uma reposicdo agil, aumenta-se os
pregos paradiminuir o giro dos produtos.
“A faltade mercadoria, por contade pro-
ducdo insuficiente ou logistica deficien-
te, permite aos distribuidores regularem
ademanda via prego. E avelha lel eco-

ndmicada ofertae daprocura’, diagnos-
tica Ormond, do BNDES.
Pouco valor — A empresa

paranaense de minimamente processados,
Rio de Una, constatou em pesguisa a
desatencdo dos consumidores aos produ-
tos organicos. “Vocé ndo os enxerga
muito atento ao produto orgénico”, cons-
tata a gerente de producdo Rosangela de
Almeida. A empresa, que usa
hortigranjeiros orgéanicos produzidos por
agricultores da regido metropolitana de
Curitiba, realizou um levantamento jun-
to aos consumidores nas lojas do Grupo
Pao de Acucar. Observou-se que, aos
olhos de quem consome, o produto livre
de residuos quimicos ainda ndo agrega
valor. “O aspecto preco, assm como 0

visual, ainda sdo os que maisimportam.”
Segundo aexecutiva, faltaesclarecimento
sobre as vantagens do produto livre de
residuos quimicos, o que seria revertido
com campanhas publicitariasem conjun-
to. “E ndo deformaafortal ecer umamar-
ca ou outra, mas 0 conceito de organico
como um todo. Dessa forma, todos ga-
nhariam”, observaagerente de producgo.

Nem s6 de pequenos empreendi men-
tosvive 0 negdcio de organicos. Umdos
exemplos é a Native, com uma produ-
¢ao de cercade 17 mil toneladas de acU-
car organico ao ano, volume que atorna
amaior produtora e exportadora do mun-
do, vendendo para 27 paises. Hélio daSil-
va, gerente comerciad da Native, aborda
0 temadainacessibilidade sob outrapers-
pectiva. “As pessoas economizam na ali-
mentaco inadequada durante suas vidas,
paraterem degastar com remédiosdepois.
E preciso vender um novo conceito em
alimentacdo, preventivo as doengas.”

Na medida— Enquanto isso ndo for
possivel, as feiras ainda sfo os oasis de
precos maisjustos para os consumidores.
O problema é que elas ndo conseguem
aingir a capilaridade das redes de vare-
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Organicos colocam Cotrimaio no mapa

Cooperativa Triticola Trés de Maio

(Cotrimaio), com sede em Trés de
Maio, municipio situado na regido no-
roeste do Rio Grande do Sul, ganhou as
paginas de jornais de circulagdo nacio-
nal ndo pelo seu faturamento — nos cal-
culos do presidente Antonio Wiinsch, éa
sétima maior do Estado. A publicidade
gratuita resultou de um projeto de pro-
ducéo de soja organica voltado para ex-
portacdo, iniciado em 1999. Se ainda
nao esta dando o retorno esperado — até
0 inicio de agosto o resultado
operacional da atividade organica indi-
cava umprejuizo de R$ 859,00 (sem com-
putar a colheita de trigo organico) —, o
negécio garantiu uma divulgacéo da
marca Cotrimaio, quejamais poderia ser
prevista na pacata cidade a 550 km da
capital Porto Alegre.

Além disso, esta dando melhores
per spectivas aos associados que planta-
vam commodities em &reas minusculas.
Até o momento, a cooperativa investiu
R$ 500 mil para tornar independentes
as estruturas de recebimento e armaze-
nagem e possibilitar a total separacdo e
rastreabilidade.

Tudo comegou comavisita, em 1998,
de dirigentes de uma cooperativa fran-
cesa que propds comprar soja organica
caso a Cotrimaio se interessasse pelo
projeto. Uma visita do presidente
Wiinsch a Franga selou o acordo. “La,
descobri que 20% da populagdo paga
mais por produtos organicos’ , diz.

Ter a garantia de umcomprador foi 0
que bastou para a Cotrimaio mobilizar
alguns dos associados e a Ecocert, em-
presa certificadora francesa encarrega-

Todaa propriedade dosKochem esta convertida
eeles néo reclamam da méo-de-obra adicional

da de realizar o processo de
rastreabilidade tanto para os
organicos quanto para a soja
nao-transgénica. Esse outro
fildo se mostrou rentavel depois
da proliferagéo do cultivo ile-
gal da soja RR no Estado. Aos
produtores organicos é pago um
prémio de US$ 15 pela saca de
soja para consumo humano ede
US$ 12,5 maisuma bonificacao
de 3% paraconsumo animal. Ja
os produtores que participam
do programa de soja conven-
cional rastreada recebem um
agio de 4% acima da cotagéo
de mercado.

QOinicio do projeto néo foi
téo simples. “ O pequeno pro-
dutor esta acostumado a pro-
duzir com veneno. Muitos de-
les entraram s6 pelo dinheiro e acabaram
desistindo no meio do caminho” , assinala
Wiinsch. Para os agricultores, o primeiro
baque foi 0 do aumento da m&o-de-obra.
Para controlar as plantas invasoras,
herbicidas quimicos tém de ser substitui-
dos pela enxada. Depois, na hora do plan-
tio e da colheita, plantadeiras e
colheitadeiras tém de passar
por uma limpeza minuciosa,
tendo em vista que os pequenos
nor malmente ndo possuem es-
Ses equipamentos e precisam
alugar de terceiros que usam
adubo e defensivos quimicos.
Houve uma selecdo natural que
filtrou os 150 dedicados produ-
tores que fazem parte do pro-
grama de cultivo organico de
hoje, que perfaz 432 hectares
plantados.

Desses, 68 produtores estéo
no terceiro ano do programa, o
que os torna aptos para a ex-
portacdo, e o restante atraves-
sa varios estagios de conversao. Na Ultima
safra, foram comercializados ao exterior
1,1 mil toneladas de soja organica. Con-
forme os padr@es europeus, sdo exigidos
dois anos para que o produto seja exporta-
do. Na safra 2003/2004, seré&o 600 hecta-
res. Afinalidade, no entanto, éatingir 2 mil
hectares, com a adesdo de 500 produtores.

Por tanto, a estratégia sera estimular
0s produtores com palestras e encontros
técnicos para cooptar novos adeptos. Ja
para resolver problemas pontuais de pro-
dutividade, para a préxima safra a coo-
perativa oferecera um pacote de insumos

Wiinsch: ““20% dos franceses
pagam mais pelos organicos’

0

Divulga

A soja organica produzida pela cooper ativa tem destino
certo: paises como Alemanha e Franca

organicos. Ocorre que alguns produ-
tores estdo distantes de criagbes de
suinos e aves— cujos dejetos viram ma-
téria-prima para o adubo —, o que tor-
na o transporte um custo salgado.
Caso de Ari Kochem, que divide com
a esposa Gelci o trabalho na proprie-
dade de 15 hectaresem Linha Central,
em Trés de Maio,
onde plantam
soja, milho e tri-
go organicos. Ele
teve de gastar R$
400,00 em frete
paratrazer ester-
co até a fazenda.

Kochem ja
tem toda a sua
. propriedade con-
¢ vertida e néo re-
clama da méo-de-
obra adicional. A
mulher endossa a
opinido. “ O que
adianta produzir
muito? Todo mundo quer ganhar dinhei-
ro, mas nao pensa no futuro das crian-
c¢as. Albino Dudar, outro queja temtoda
a propriedade convertida, credita a
consciéncia o maior motivo de ter ade-
rido ao programa, ha quatro anos. “ Nao
faco com os outros 0 que ndo gostaria
que fizessem comigo e produzr alimen-
to comveneno é umadelas.” Maso bol-
so também agradece, principalmente
pelo baixissimo custo de producéo. Na
ultima safra, o desembolso por hectare
SOMOU nove sacas, sendo que a produti-
vidade média foi de 40 sacas.

Y




jo. Silvio Penteado, professor daUnicamp
e especidista em agroecologia, diz que,
nesse conceito devendadireta, o diferen-
cia de preco ficaentre 10% e 20%. Para
ele, esse patamar ainda € suportavel para
0 consumidor, que é bombardeado com a
queda de seu poder aquisitivo.

Fdar emfeiras sem mencionar aorga-
nizada pela Coolméia Cooperativa Ecol &
gica é fdta grave. Afind, foi a primeira
experiéncia de que setem naticiano Bra-
s, criadaem 1989, em Porto Alegre/RS.
“Desdeoinicio, priorizamos aligacdo di-
reta entre os produtores e 0s consumido-
res’, lembraGlaci CamposAlves, dadrea
técnicada Coolméa. O sucesso, segundo
Glaci, foi garantido pelo fato de que ja
existia um grupo de consumidores prepa:
rado e consciente parasuportar tal iniciati-
va. A partir do sucesso dacomercidizacéo
direta nas feiras, a Coolméa abriu 0 seu
espaco fisico, o que representou a criagdo
de um ponto de comercializaco nos sete
dias dasemana

A DIFERENCA DE PRECOS
ORGANICOS E CONVENCIONAIS

Porcentagem N° de produtos
Até 5 1
50-100 17
100-200 16
Acima de 200 16

Fonte: BNDES

Atrativo — Outro atrativo para os
consumidores, pelacomodidade, éaven-
da de cestas bésicas por tele-entrega. O
conceito, jaem préticaem vérias cidades
do Brasil, foi adotado h& seis meses em
Socorro/SP, onde exis-
te um bom ndmero de
propriedades converti-
das e oferta suficiente.
O projeto disponibiliza
25 produtos e permite
a0 consumidor ou esta:
bel ecimento comercia
fazerem a encomenda para a A ssociagcdo
dos Moradores e Produtores Organo-
Agricolas da Microbacia do Ribeiréo do
Meio de Socorro, que encaminha os pe-
didos aos produtores. Os Ultimos ficam
encarregados da entrega.

Carlos e Elias Rodrigues de Morais,
do Sitio SantaCatarina, s8o unsdos pro-
dutores que participam do pro- _,
jeto. Por décadas, os Morais
produziram no sistema convenciond, #
até se convencerem que que alguns .~
fatoresem associacdo, como mel hor/

Elias Morais, de Socorro/ §% b
A ]

SP, comercializa sua o

producéo de frutas e

hortalicas pelo sistema

de tele-entrega

para restaurantes e

consumidores

hexarndre Frarco dos

preco e demanda de mercado, f /
voreceriam ainsercdo de seus produtos. " duas variacdes de
Com umaéreade 6 hectares, o Sitio | férmulas def compostagens organi-

cas (bokashi).
Na fazenda, o foco da producéo de

Santa Catarinanéo recebe qual quer tipo
de adubo ou de herbicidas quimicos

desde 1998. A propriedade utiliza ago-

organi cos estadirecionado principalmen-

Linico Trator Transportador Agricof,
articiane & com diregao itrostatcs,

fabricado no Brasi
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te paramorango, hortdlicas e poncd, mas
também para uvae caqui. Trés safrasfo-
ram produzidascom acertificacdo daAs-
sociagdo de AgriculturaOrganica(AAQ)
e, desde 2001, a producdo passou a ser
certificada pela IBD.

Nesta safra, os 3 mil pés de morango
organico da variedade Dover, que produz
frutosmaisres tentesadoencaseaotrans
porte, geraram uma média de 1,5 tonela
da. Osfrutosforam comercidizadosaR$
3,00 cada caixa de 200 gramas. Se fosse
morango de cultivo convencional, 0 prego
seriaem torno de R$ 1,00 a caixa

Para 0 préximo ano, Elias adiantou
que, no lugar dos morangos, plantarava
riedadesdeuvashrancaseverme haspara
mesa (niagara) e paraafabricacdo de vi-
nho (IAC Maxima), com previsao de
plantio de 400 parreiras. NaUltimasafra,
amédiade producgo de aproximadamente
1.000 parreirasfoi de 3 kg por planta. No
Sitio Santa Catarina, também sdo culti-

vadasdez variedadesde
hortalicas organicas
(cenoura, batata, bata-
ta-doce, repolho, bro-
colis, beterraba, cheiro-

Jodo Evangelista, de Socorro/SP, criou marca para a sua
cachaga organica e consegue um prego de mais de 200%

verde, couve, salsinha, alho), sendo que
acenoura € a culturamais vendida. Em
geral, suas hortalicas mantém umaval o-
rizacdo de prego entre 50% e 60%, em
relacdo aos produtos convencionais.

A producéo de ponca vem sendo
administrada em sociedade com outros
doisprodutores. O pomar éformado por
1,4 mil pés distribuidos numa area ar-
rendada de 3,5 hectares. Na safra deste
ano, devido a falta de chuva na época
daflorada, aprodutividade foi 30% me-
nor que ado ano passado, quando amé-
dia atingiu quatro caixas (20 kg cada)
por planta. A média de venda da caixa
da ponca orgéanica girou em torno dos
R$ 13,50.

Sobra demercado— A Horti Arte,
de S80 Roque/SP, tornou-se umaconhe-
cida fornecedora de produtos orgénicos
do Pais e vem trabalhando com alguns
grupos de produtores em sistema de co-
operativa para exportacdo. “Por vérias
vezes, entreguei morango e hortalicas
nesse sistema, mas o problema parands
produtores é o de arcarmos com a sobra
demercado”, relata o agricultor. O mais
sensato seria uma divisdo dessa sobra
para que ndo so o produtor ficas-
se com 0s prejuizos quando a
mercadoriando fosse vendidato-
talmente pela empresa.

Segundo os produtores, um
dosentraves paraqueisso acon-

teca € a questdo do preco
_ abusivo praticado pelos vare-

— jistas. “Ja cheguei atestemu-
= nhar avendade um quilo deto-
mate organico por R$ 10,00, en-
guanto o produtor recebe entre
R$ 2,50 e R$ 3,00 o quilo, um
repasse de mais de 300%", re-
vela Cornélio Aparecido
Cavazan, socio de Elias no po-
mar de ponca organica.

Branquinha ecol ogicamen-
te correta— Oferecer produtos
de origem organica, livres de
agrotoxicos e sem fertilizantes
guimicos, definitivamente nao
€ uma vertente embalada pelo
oportunismo. Jodo Evangelista
Vaz de Lima, do Sitio Santo
Antdnio, enquadra-se nesse
perfil. Em 2001, recebeu a
certificacdo da IBD e passou a
produzir cachaca, rapadura e
melago organicos.

A é&rea destinada para plan-
tio € de 7 hectares, sendo que
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desse total 3 hectares sdo arrendados.
Qito anos atrés, a producdo de Jodo
Evangelista era apenas informal: pro-
duzia para abastecer 0os comerciantes
da regido no tradicional esquema de
fornecimento da cachaca de garraféo
ou agranel. De dois anos para ca, sua
atividade ganhou novo foco, se
profissionalizou. Isso porque ele cum-
priu todas as normas necessarias para
acertificacdo, gjustando seu sistemade
producdo anovarealidade, um investi-
mento que, segundo o produtor, consu-
miu em torno de R$ 70 mil.

“Abri firma, investi em embalagem
e no armazenamento da cachaca e hoje
minha producdo alcanca média de 2,5
mil litros por més, cerca de 50 kg de
rapadura e o melago vou fazendo con-
forme chegam as encomendas’, expli-
ca Jodo Evangelista.

Diariamente, s8o retirados do cana-
vial organico 1,4 mil quilos, o equiva-
lente a600 litros de caldo e rendimento
médio de 110 litros de cachaga organi-
ca, que é comercializada com a marca
“Pioneird’.

Quando Jo&o Evangelista produzia
cachacaconvencional, o precodolitroa
granel ndo passava de R$ 3,00. Agora,
com aagregacdo de valor ao produto or-
génico embalado em garrafasde 750 ml,
com o selo da|BD, cadaumaé vendida
aR$ 10,00.

“Tem lugar que minhacachacache-
ga a ser vendida até por R$ 15,00, o
gue quase dobrade preco. Acho abusivo
esse repasse, ja que o comerciante so
tem o trabalho de colocar o produto na
prateleira para vender, porque o0s cus-
tos eriscos ficam para o produtor”, de-
sabafa. O que tem animado o produtor
éapossibilidade de exportar suacacha
ca para a Eslovéaquia. O interesse par-
tiu de informagdes contidas no proprio
site da IBD, que lista uma relacéo de
projetos certificados e seus respectivos
produtores. Outra cultura que Jo&o
Evangelista planta no sistema organi-
co é o café davariedade catui, que nes-
ta primeira safra colheu em torno de
nove sacas (550 kg). O produtor tem
usado média de 4 kg de adubo com-
posto (50% esterco curtido e 50% pa-
Iha) para cada planta. A area do cafe-
zal é ainda peguena, com apenas 700
plantas, mas o produtor jaadiantou que
para o proximo ano pretende ampliar
para 2 mil pés com o uso de irrigagéo
por gotejamento. m
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MAIORES PRODUTORES (safra 2002/2003)

2002/2003
7.954.100
5.131.900
4.924.000

12 safra

Parana

Rio Grande do Sul
Minas Gerais

22 safra

Parana

Mato Grosso

Mato Grosso do Sul

Fonte: Conab

3.814.100
1.776.300
1.418.200
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performance comercial dos
ultimos anos da dolarizada soja

€ a perspectiva igual mente pro-
missoraparaasafradeverdo deveréo ele-
var sua area de plantio de 18 milhdes de
hectaresparaalgo emtorno de20 milhfes
— segundo estimativas de consultorias.
Boa parte desse ganho de extensdo de
terras sera sacada do milho, cereal que
semantém fiel ao seu histérico: umano
de safras fartas e preco baixo, seguido
de um de colheitas magras, mas com
cotagdo em ata. Portanto, seguindo esta
“lei”, apOs aabundante ofertarecordis-
ta de 45,8 milhdes de toneladas colhi-
das em 13 milhdes de hectares na safra
2002/2003, o milho deverésofrer dimi-
nuicdo de é&rea e altana cotagéo. Entéo,
azar de quem é dependente de forma
umbilical do gréo, como o avicultor eo

suinocultor.
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Comenta-se numaretracdo de areada
primeirasafrade 7% a 10%. Porém, com
umaquedade producdo maiselevadaque
essepercentua. Afinal, dificilmentesere-
petirdum climatéo propicio como o que
brindou a safra de ver&o e também a sa
frinha passada. Além disso, a queda ver-
tiginosa de pregos desde janeiro abalou a

Divulgacdo

Alvarenga, da Embrapa: ““correto € alternar

os cultivos soja/milho na safra de veréo”

boa vontade dos produtores, que ndo de-
verdo manter os padrfes de tecnologia
(em sementesde qualidade, fertilizantes),
como os aplicados na recente safrinha.
Hoje, ninguém pode de forma responsa
vel prever qual o volume de milho serd
gerado pela proxima safrade verdo e sa
frinha, pois até la muitas serdo as varian-
tes— principalmente a climatica.
Safrinha cada vez maior — H4
um ano, nesta época, ficavadificil pre-
ver que asafra2001/2002, de 35,5 mi-
IhGes de toneladas, seria superadanum
percentual como ocorreu, de 30%. No
entanto, especial mente a safrinha, sur-
preendeu: foram maisde 11,1 milhdes
de toneladas, um recorde, 79% amais
que os 6,2 milhdes colhidos em 2002.
Somando-se as duas safras, a combina:
¢do clima favoravel mais tecnologia se
traduziu em alta produtividade numa
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area 1,2 milhao de hectares superior a
safrade 2001/2002. L ogo, abundancia.

O curioso € arelevancia que a safri-
nha esta assumindo. Segundo Carlos
Cogo, diretor da Carlos Cogo Consulto-
riaAgroecondmica, de Porto Alegre/RS,
em 1990 a primeira safra ocupava 200
mil hectares, hoje, sdo mais de 3,2 mi-
Ihdes de hectares, incremento de 1.183%.
O Parana detém 40% dessa &rea, mesmo
percentua da Regido Centro-Oeste. “Fi-
car dependente da segunda

Atualmente, 0 excesso de producéo de-
primiu os precos do cereal e aindaprovo-
cou um segundo problema: ndo ha mais
silo disponivel para estocar o gréo, aé
porque aindahasojaocupando lugar. Tem
muito milho sendo “guardado” acéu aber-
to, no pétio de silos, até mesmo de coo-
perativas. O prego, é claro, despencoul.
Houve um extremo de R$ 32,50 em
Campinas/SP em outubro passado, qua-
tro vezes os R$ 8,00 pagos no norte de
Mato Grosso. Os pregos médios hoje
tém ficado em torno de R$ 15,00.

Em 2004, quem devera sentir as con-
seqiiénciasdo desequilibrio serdo oscon-
sumidores, em especial os produtores de
suinos e aves. Caso se concretize todas
as previsdes de producdo menor, alel da
ofertae daprocuraeleveraas cotaclese,
areboque, o0 custo de producdo dacarne.
De outro lado, oportunidade para quem

—
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investir na cultura. “Sera interessante
manter-se no milho em 2004”, diz Cogo.
“Mas o suinocultor e o avicultor perde-
réo, pois poderdo passar pela escassez.”
Aves e suinos, ver dadeiros subpro-
dutos — No Pais, o milho (cered mais
produzido no mundo) éo suporte mor das
cadeias suinicola e avicola, além de ser
também usado na bovinocultura. Nos
EUA, metade do cerea produzido é des-
tinadaao consumo animal, mas no Brasi|

safra é arriscado por causa CONFRONTO DAS SAFRAS

doclima’, avdiaCogo. Em
outras paavras, o Pais ndo
poderia permitir que a pro-
ducfo na safra de verdo en-
colhesse, j& que a safrinha
também poderafrustrar. As-
sim, ndoterjeito: escassez.

Um ano de superoferta,
outro de baixa. E 0 mesmo
enredo ciclico perpetuado.

Fonte: IBGE

Producgao (em toneladas)
12 safra 2002: 29.293.978
223 safra 2002:
Total 2002:

12 safra 2003: 34.811.583
22 safra 2003: 11.011.619
Total 2003:  45.823.202

6.206.385
35.500.363

Area (em hectares)

12 safra 2002: 9.111.573
22 safra 2002: 2.679.678
Total 2002:

12 safra 2003: 9.551.571
22 safra 2003: 3.453.622

11.791.251 Total 2003: 13.005193
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esseindiceficaentre 60% e 80% (depen-
dendo dafontedaestimativaedeano para
ano), segundo aEmbrapaMilho e Sorgo.
Por essa realidade, muitos consideram
aves e suinos “ subprodutos’ do cereal. O
crescimento da producdo de milho histo-
ricamente esteve vinculado ao das duas
cadeias. O Brasil € o terceiro maior pro-
dutor mundid, atrés dos EUA e da Chi-
na. Os norte-americanos produzem mais
de 260 milhdes de tonel adas/ano.

A desvantagem brasileiraéqueapro-
dutividade nacional média é muito baixa
entre os principais produtores internacio-
nais. Apesar deter havido um incremen-
tosignificativo em umadécada: em 2001,
a produtividade foi de 3.352 kg/ha, ante
0s 1.874 kg/ha de 1990. Em 2001, os
Estados Unidos colheram 8.672 kg/ha, a
Itdlia, 8.942 kg/ha, e a Argentina, 5.592
kg/ha. A explicacéo é que o cered € bas-
tante explorado por pequenos agriculto-
res, sendo que a maioria ndo consegue
lancar méo de altas tecnologias. Confor-
me o0 Censo agropecudrio do IBGE de
1996, 94,3% dos produtores de milho
foram responsavels por 30% da produ-
¢ao, cultivando 45,63% da érea destina-
daao cered noBrasil. Nagueleano, 2,4%
dosprodutorescultivaram 43,91% daérea
e produziram 60,08%.

Alternativas — Para equilibrar o
mercado, a Unido Brasileirade Avicul-
tura (UBA) propds ao governo federal
a criacdo de uma politica de estoques
em silos particulares, como ocorre nos
EUA. O presidente daentidade, Zoé Sil-

veiraD”Avila, revelaque sugeriu ao mi-
nistrodaAgricultura, Roberto Rodrigues,
aestocagem de pelo menos 3 milhGes de
toneladas. Rodrigues concordou, mas o
proprio presidente Luladissequeessevo-
lume poderia ser maior. “Estdo estudan-
do. Estamos fazendo pressdo para esto-
car mais’, conta D" Avila, que considera
uma armazenagem ided
de 5 a6 milhdes de tone-
ladas. O consumo interno
anua éde 37,5 milhoes.
Ja a Confederacéo da
Agriculturae Pecuariado
Brasil (CNA) entregou
em julho ao ministro um
documento com suges-
tBes de apoio acomercia
lizagdo da safrinha. Os
principais tépicos da rei-

vindicagdo sfo os seguin- Vania, coordenadora de estudo
tes: prorrogacdo dos fi-  EIEERGENEETE v RlEf]
nanciamentosde custeios  JESERIEREUILTY

do cereal por causa da
morosidade dacomercializacdo e daque-
dados precos, lancamento de contrato de
opcoes para a safrinha, com vencimento
a partir de outubro, incentivo para a co-
merciaizacdo do Centro-Oeste paraaten-
der ao consumo do Nordeste, e assim
substituindo as importagdes (que abaste-
cem aregido), credenciamento pelo go-
verno de novos armazéns em municipios
produtores de milho para estoque da pro-
ducdo (mesma relvindicagdo da UBA),
aumento dos recursos da Linha Especia
de Crédito (LEC).

Precogarantidopor antecedéncia—
A Companhia Nacional de Abasteci-
mento (Conab) promoveu, no inicio de

agosto, um leildo de opgdo de contratos
decomprademilho. Comerciaizou 5.305
contratosde um total de 8.139 oferecidos
(65% do total), ou 143,2 mil toneladas.
Foram R$ 1,7 milhdo movimentados. Os
contratos vencem em 15 de novembro:
com pregos fixadosem R$ 16,00/sacano
Parand, em S&o Paulo e em Minas Ge-
rais, R$ 15,50, em Mato
Grosso do Sul e Goiés; e
R$ 13,50, enMato Gros-
so. Em 2003, o governo
jaleloou 1,7 milhdo de
toneladas e a expectativa
€ de chegar a 3 milhdes
até o fina do ano. Pelo
contrato de opc¢ao, o pro-
dutor consegue, antecipa-
damente, “engessar’ o
preco estipulado. Ou sgia,
vende a safra antes do
plantio, pagando uma es-
pécie de &gio.

A Bolsa Mercantil &
Futuros (BM&F) também redliza leil6es
de contratos futuros, desde 2001. Em ju-
nho, o nimero de contratos de 450 sacas
de 60 quilos negociados nainstituicdo foi
de 82.800, ante os 141.300 de maio, re-
corde dos 30 meses. “Embora 99%, em
média, dos agentes decidam néo utilizar
omercado futuro paraliquidacfes por en-
trega, a BM&F vem aumentando a rede
de armazéns credenciados com a finali-
dade de dar maior segurancga aos partici-
pantes’, destaca Luiz Claudio Caffagni,
economistadaBM& F. O mercado futuro
garante a possibilidade de plangjamento
ameédio prazo, pois o vendedor sabe por
antecedéncia quanto recebera e o com-

—
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Tripla rotacdo, exemplo bem-sucedido

SL.C Agricola aplica ha seis anos a
rotacdo de culturas em 14.837 hecta-
res na Fazenda Planalto, em Costa Rica/
MS Mas nesse caso, arotagao étripla: pela
ordem, soja, milho, algodao. “ A rotacao é
mais eficiente no controle de pragas e doen-
¢as, ocorre uma melhor exploracéo dos
elementos e melhor aproveitamento do resi-
dual de nutrientes’, justifica Aurélio Pavi-
nato, gerente de plangjamento agricola epes-
quisa da empresa. Segundo €le, a seqiién-
cia datriplarotacdo ndo pode ser alterada
para milho pés-algodao, visto que a soquei-
ra da herbécea brota e se torna uma fonte
hospedeira de pragas para o cereal.
Pavinato revela que o plangjamento é

adotar atripla rotacéo nas demais fazen-
dasdo grupo, pela resposta obtida na Pla-
nalto. A produtividade de milho na Gltima
safra foi de 9.300 kg/ha, a de soja, 3.300
kg/ha, e a de algodéo, 290 arrobas/ha.
Naturalmente, a boa performance também
éresultado de outras praticas etecnologias,
nd&o apenas da rotacao. Para a safra 2003/
2004, a empresaimplantara arotagédo com
o milho safrinha numa fazenda em Sape-
zal/MT, visto que, conforme Pavinato, o ce-
real s setornaviavel economicamentena-
quela regido na segunda safra. Portanto,
serd soja mais milho safrinha e algodéo.
Ser&o 1.800 hectaresde milho e outros 456
hectares de sorgo.
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prador quanto pagara. Em 7 de agosto,
por exemplo, a saca foi acertadaem R$
16,40 paraentregaem setembro, R$17,55
para novembro e R$ 17,70 para janeiro
de 2004. Os vencimentos da safra nova
ficaram em R$ 17,70, para marco, e R$
17,70, paramaio.

Mercado externo — A produgéo
nacional historicamente foi dependente
do consumo interno. Mas em 2001, a

B

g

tores que plantaram™ [/
D SHEEsSO da nossa agricultura, §r

Iho norte-americano, que envelhece em
armazéns até por anos.

Em 2002, o Brasil exportou 2,5 mi-
|hGes de tonel adas e neste ano espera-se
entre 3,5 milhdes e 4 milhdes. “ Depen-
derddo ddlar e do prego interno”, anali-
sa Duarte. Conforme o pesquisador, se
acotacdo internaciona for conveniente,
€ natural o produtor comercializar para
0 exterior. Sendo, vende tudo por aqui

safra apos safra. Mas a monocultura se
constitui num pernicioso equivoco com
consequiéncias naprodutividade, alertam
especialistas. “No Centro-Oeste, 0 pro-
dutor de soja ja sente a necessidade de
colocar o milho parafazer arotagéo. Mas
muitas vezes ndo faz por questdes de
oportunidades financeiras’, adverte Ra-
mon Costa Alvarenga, pesquisador da
Embrapa Milho e Sorgo.

——
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H& alguns anos oy produtares brasilsinos plartaram um sonho: fazer esaluir 8 nosse
agricultura. Cultivaram a dedicacio b terra coma filosofia de trahalho = colberam
sucessa, Hoje, Lorshan® comemara no apenas s=u tragésima aniversdrio, mas 5

watisfacho de ser a protegia mais confidvel pera o sanho. que eles plantaram.

Asia e a Europa quiseram milho n&o-
transgénico ebuscaram no Brasil 5,6 mi-
Ihdes de toneladas, ou mais de 12% da
produgdo. O cambio também favoreceu
a exportacéo e, além disso, a qualidade
do milho brasileiro conquistou os clien-
tes. Segundo Jason Duarte, da Embra-
pa, o cereal produzido no Brasil agrada
pela coloracdo e dureza. E como é co-
mercializadoimediatamente ao deixar as
lavouras, tem mais qualidade que o mi-

mesmo. Para ele, com um dolar cotado
aR$ 3,00, 0o mercado externo jasetorna
interessante.

L e quendo podeser violada— No
afa de aproveitar 0 momento da soja,
muitos produtores podem estar ignoran-
doumadasleis pétreas daagricultura: a
rotagdo de culturas. Como asojatem pro-
porcionado rentabilidades histéricas, ndo
seria de se estranhar a disposicéo de se
repetir soja no mesmo espaco de terra

Segundo Alvarenga, basicamente,
quatro sdo as razdes agronémicas obri-
gatérias darotacdo de culturas: o rodi-
Zio proporciona a quebra do ciclo bio-
|6gico de pragas e doencas; a alternan-
cia de herbicidas faz com que as inva-
soras ndo se tornem resi stentes a deter-
minados principios ativos; a morfolo-
giados sistemas radiculares de milho e
soja édiferente, e assim sdo exploradas
diferentes camadas do solo; culturasdi-

A GRANJA - 25

Sanvde wal sowlallinn dgrdniyeag




versas exploram preferenciad mente nu-
trientes distintos.

Eleaindaacrescentaumaquintavan-
tagem, no caso de plantio direto: o mi-
Iho gera uma palhada mais volumosa e
mais consistente que a soja, e que per-
siste por mais tempo como coberturado
solo, sem se decompor. Ha estudos que
apontam aproducéo de8 al2t de paha
demilho por hectare, contraduas de soja.
Alvarenga diz que plantar soja na safra
de verdo, milho na safrinha e voltar a
soja na proxima primeira safra ndo se
constitui efetivamente em rotacao de cul-
turas, e Ssim numamera sucessdo. O cor-
reto é alternar nas safras de veréo.

1 X ; ]
Vantagem: o milho gera uma palhada mais volumosa e mais consistente que a soja

F

A viabilidade comercia do rodizio
milho por um ano e soja por dois foi
comprovada por uma pesquisarealiza-
dano norte paranaense. As conclusdes,
explica a coordenadora do estudo, Va-
nia Di Addario Guimar&es, professora
da Universidade Federal do Paran& e
pesquisadorado Cepea/USP, podem ser
extensivas as condi¢cfes das demais re-
gibes do Pais. Conforme a andlise de
500 simulacdes (na prética seriam 500
safras) damatemética“ precosrecebidos
vezes produtividade menos custos varia-
veis’, apartir denimerosreaisde 15 anos
(de meados dos anos de 1980 até fina
dos anos de 1990), conclui ser aconse-

Divulgacéo

Ih&vel — do ponto de vista econémico —
arotacdo 2/3 sojae 1/3 milho.

A justificativa é que amargem bru-
ta de lucro do milho é maior que ada
soja, porém oscila muito mais de uma
safra para a outra que a oleaginosa.
“De fato, o milho tem um risco maior
gue asoja’, resume Vania. “Nasoja, a
margem bruta é menor, porém oscila
menos. No milho, arentabilidade mé-
diaémaior, masoscila.” E importante
recordar que o estudo avaliou os re-
sultados de 15 safras. “Qual seria a
propor¢ao soja/milho na propriedade?
Doister¢os soja e 1/3 milho”, conclui
a pesquisadora. m
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Manejo | ntegrado de Pragas (M1 P)
€ um amplo programa de prevencao e combate
de insetos do armazenamento, que comega

pela conscientizacao

Leandro Mariani Mittmann

magine o Estado de Mato Gros-
so ultrapassar um ano sem pro-
duzir um Unico quilo de soja. Sim,
0 maior produtor nacional da oleagino-
sa— 12,8 milhfes de toneladas em 2002/

2003 — passando uma safrainteiratotal- § '

mente em branco na exploracdo do gréo
comerciaizado a peso de délar. Poisum
volume de gréos de oleaginosas e cereai's

+ guase igual a esse realmente deixou de

28 - SETEMBRO 2003

existir na safra 2002/2003 no Brasil. E
0 pior: 0 montante chegou a ser traba-
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Mudanca de comportamento dos ar-
mazenadores — E a fase inicial e mais
importante de todo o processo, no qual to-
das as pessoas responsaveis que atuam
na unidade armazenadora de graos tém de
estar envolvidas. Nessa fase, o alvo é a
conscientizagdo sobre a importancia de
pragas no armazenamento e danos dire-
tos e indiretos que estas podem causar.

Conhecimento da unidade — A uni-
dade deve ser conhecida em todos os de-
talhes, por operadores a administradores,
desde a chegada do produto a recepgao
até a expedicdo. A inspecdo deve identifi-
car e prever pontos de entrada e abrigo de
pragas dentro do sistema de armazena-
gem. Também deve ser levantado o histo-
rico do controle de pragas na unidade.

Limpeza e higienizacéo da estrutura—
O uso de simples equipamentos de limpe-
za, Como vassouras, escovas e aspirado-
res de p6 em moegas, tuneis, passarelas,
secadores, fitas transportadoras, eixos
sem-fim, maquinas de limpeza, elevadores
etc., nas instalacdes da unidade armaze-
nadora representa os maiores ganhos des-
se processo. A eliminagdo total de focos
de infestacéo dentro da unidade, como re-
siduos de graos, poeiras, sobras de clas-
sificac@o, permitira 0 armazenamento sa-
dio. Apos a limpeza total, o tratamento pe-
riédico de toda a estrutura armazenadora
com inseticidas protetores de longa dura-
¢do € uma necessidade para evitar rein-
festacdo de insetos.

Roteiro do MIP Graos

Correta identificacdo de pragas — As
pragas que atacam os diferentes tipos de grao
devem ser identificadas taxonomicamente,
pois dessa identificacdo dependerdo as me-
didas de controle a ser tomadas e a conse-
guente potencialidade de destruicao de graos.
As pragas de graos armazenados podem ser
divididas em dois grupos de maior importan-
cia econdmica: besouros e tragas.

Conhecimento daresisténciade pragas
a inseticidas — A resisténcia de pragas a
produtos quimicos € uma realidade comum no
mundo todo e cada vez mais deve ser consi-
derada por todos os envolvidos no processo,
uma vez que pode inviabilizar o uso de alguns
produtos quimicos disponiveis no mercado e
provocar perdas de elevados investimentos de
capital para a consecucéo dessas agoes.

Potencial de destruicdo de cada praga—
O verdadeiro dano e a conseqiiente capacida-
de de destruicdo da massa de gréos de cada
praga devem ser perfeitamente entendidos,
pois determinam a viabilidade de comerciali-
zacao desses graos armazenados.

Protecdo do grdo com inseticidas —
Depois de limpos e secos — e se houver ar-
mazenamento por periodos longos —, os gréos
podem ser tratados preventivamente com in-
seticidas protetores, de origem quimica ou
natural, para garantir a eliminagdo de qual-
quer praga que venha a infestar o produto du-
rante o periodo em que este estiver armaze-
nado. O tratamento deve ser realizado no
momento de abastecer o armazém e pode ser
feito na forma de pulverizacéo na correia trans-
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portadora ou em outros pontos de movi-
mentagdo de grdos, com emprego de in-
seticidas quimicos liquidos ou mediante
polvilhamento com inseticida pé inerte na-
tural, na formulagao de p6 seco.

Tratamento curativo — Sempre que
houver presenca de pragas na massa de
gréos, deve-se fazer o expurgo, utilizando
produto a base de fosfina. Esse processo
deve ser realizado sempre com vedagao
total, observando-se o periodo minimo de
exposicao de cinco dias para controle de
todas as fases da praga e a dose indicada
do produto.

Monitoramento da massade graos —
Uma vez armazenados, os graos devem ser
monitorados durante todo o periodo em que
permanecerem estocados. O acompanha-
mento da evolucéo de pragas que ocorrem
na massa de graos armazenados é de fun-
damental importancia, pois permite detec-
tar o inicio da infestagdo que podera alte-
rar a qualidade final do gréo.

Gerenciamento da unidade armaze-
nadora — Todas as medidas devem ser
tomadas por meio de atitudes gerenciais du-
rante a permanéncia dos graos no arma-
zém, e ndo somente durante o recebimento
do produto, permitindo, dessa forma, que
todos os procedimentos interajam no pro-
cesso e garantindo melhor qualidade de gréo
para comercializagdo e consumo.

Fonte: Irineu Lorini, pesquisador
Embrapa Trigo
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Ihosamente produzido no campo, mas
ndo foi faturado. O “consumo” ficou a
cargo de carunchos, tragas, besouros e
companhia.

Estimativas oficiais ddo conta que
10% da producdo brasileira de graos,
portanto 12 milhfes narecente safra, foi
devorada—literalmente— por pragasem
silos, galpdes, paidisetc. Ou sgja, aagri-
culturanacional beneficia, nareaidade,
108 milhdes de tonel adas de gréos, e ndo
os propalados 120 milhdes.

Portanto, enfrentar esse voraz exér-
cito do prejuizo é um verdadeiro ato pa-
triético. E aEmbrapa Trigo, sediadaem
Passo Fundo/RS, parece ter encarado
como uma cruzada antipragas de arma-
zenagem a propagacéo do programa
“Manegjo Integrado de Pragas na Unida-
de Armazenadora de Gréos’ — o MIP
Gréos. O sistema de controle e combate
amplo eimpiedoso dosinsetos consiste,

em principio, na mudanca de consciéncia

daguelesquelidam com aarmazenagem
até a obsessdo com alimpezae ahigie-
nizac&o das unidades de estocagem —até
mesmo com alavagem ajato d' &guade
pressdo, seguidadaimunizagdo comin-
seticidas do ambiente e do gréo. Segun-
do afilosofiado programa, em hipGtese
algumao gréo armazenado combinacom
praga. “A meta é zero de inseto durante
a armazenagem”, sintetiza Irineu Lori-
ni, idealizador do sistema na Embrapa.
Paracomecar, novamentalidade—
“O MIP Gréos consiste em conhecer e
integrar todas as técnicas e medidas dis-
ponivels, paramanter aqualidade do gréo
durante todo o periodo de armazenamen-
to”, define um materia de divulgacéo
sobre o assunto da Embrapa Trigo. Na
prética, o programa € muito smples, de
fécil entendimento eexecucéo. “ O proces-
soprincipal ébotar am&o namassa. O pes-
soal ndo estd acostumado afazer alimpe
za dos armazéns. As pessoas Se preocu-
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Lorini, da Embrapa: ‘‘meta do programa
MIP Gréos é zero de inseto na armazenagem’

pam com o gréo, ndo com a estruturd’,
descreve o pesquisador. “A praga é mui-
to pequena. Fica em qualquer canto, nas
crostas que sdo formadas.”

Lorini derta, ainda, para a hecessi-
dade de identificar corretamente o inse-
to causador de danos, para assim esco-
Iher o inseticida apropriado, levando-se

Com wm nowo concelbd em sistemas de
armazenagem, a EMA apresenta uma linha
completa com silos, secadores, maguinas de
limpeza, elevadores, correias, roscas
transportadoras, tulhas e sistermas de
aeracdo, todos projetados para tratar meshor
o5 grans e reduzir os Impactos mecdnions que
o5 danificam.

Sua safra
merece este
tratamento

5 estrelas.
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GRAOS

em conta até mesmo que as pragas po-
dem com o tempo adquirir resisténcia
contra determinado principio ativo. O
MIP Gréos, portanto, resume-se a0 as-
seio da estrutura de armazenagem, no
tratamento preventivo do gréo e na pos-
terior vigilancia para que os insetos ndo
ataquem o produto armazenado. Tudo
muito |6gico, 6bvio, natural. Mas igno-
rado, ou 0 Brasil n&o estaria promoven-
do tamanho desperdicio.

Passos — Depois do silo limpo e
desinfetado, deve-se imunizar o gréo a
ser guardado. Ou sgja, “gréo limpo com
casalimpa’, define Jamilton Pereirados
Santos, pesquisador da EmbrapaMilho,
de Sete Lagoas/MG. Afinal, muitas co-
Iheitas chegam a unidade ja infestadas
de pragas. Naprépria secagem e no pro-
cesso de depurac&o de impurezas, mui-
tos insetos sdo eliminados, mas ndo em
sua totalidade.

Na correia que transporta o gréo do
secador para o silo, entdo, o inseticida é
misturado ao gréo, que acaba por ser en-
volvido por uma pelicula de inseticida,
cujo efeito residual o protegera por seis
a oito meses. Posteriormente, em caso
deinfestagdo, 0 combate devera ser fei-
to com gés, no processo chamado expur-
go ou fumegagdo. Segundo 0 pesquisa-
dor, um quilo de pastilhas de gas, que
custa cerca de R$ 30, é suficiente para
300 toneladas.

A identificagdo do inseto, a escolha
doinseticidaadequado paracombaté-lo,
assim como asuacorretautilizagéo, per-
fazem outro dos suportesdo MIP Gréos.
Cabe aum profissional experienteiden-
tificar a praga e receituar o inseticida.
No caso do trigo, as principais ameacas
s80 os besourinhos Rhyzopertha domi-
nica, Sitophilus zeamais e Stophilus
oryzae. O milho é mais atingido por S-
tophilus zeamais e Stophilus oryzae,
neste caso conhecidos por carunchos
(também chamadosde** gorgulho dos ce-
reais’). O procedimento de combate a
pragas do MIP gréos € o mesmo para
ambos, mas osinseticidas podem ser di-
ferentes. Os produtos a base de organo-
fosforados combatem os carunchos, e os
piretréides, o besourinho Rhyzopertha
dominica.

No trigo, mais US$ 10 a tonela-
da — A primeira experiéncia do MIP
Gréos deu-se numa unidade armazena-
dora de trigo da Cooperativa Integrada,
em Cornélio Procopio/PR, em 1999.
Cinco mil toneladas ficaram esticadas

Micotoxinas, o

utra ameaca a graos armazenados

tem nome feio: micotoxinas. Na
verdade, micotoxinas é o conhecido mofo
ou bolor, substancias quimicas e téxicas
geradas por fungos. Os efeitos quando
ingeridas podematé causar amorte, sgja
de animais, seja de pessoas. Empresas
gue adquiremgraos, como cooper ativas
e agroindustrias, costumam fazer testes
e, caso constatam a contaminacéo, re-
jeitam a carga. Portanto, € preciso evi-
tar o contagio, até porque ndo ha como
consertar depois. Cereal ou oleaginosa
infectado esta definitivamente condena-
do para o consumo. Ou sgja, prejuizo
certo. O peru, por exemplo, é altamen-
te sensivel a micotoxinas e por isso
agroindustrias como a Sadia séo muito
exigentes ao adquirir milho para sua
alimentacao.

Mas também ndo existe silo ou ar-
mazém imune. “ Ainda ndo se conseguiu
um ambiente estéril para armazenagem
degréos’, lembra o engenheiro agrico-
la Luis César da Sil-
va (foto), professor
da Unioeste, de Cas-
cavel/PR. O que foi LS
estabelecido sdo pa- —
drdes maximos de
micotoxinas para fa-
bricar racéo ou para
alimentacdo huma-
na, que sao determi-
nados por legislacdo.
“Como os fungos
atacam diferentes
plantas e em diver sas fases do desenvol -
vimento das mesmas, as micotoxinas es-
téo largamente distribuidas’, explica
Sergio Paulo Severo de Souza Diniz, pro-
fessor do Departamento de Bioquimica
da Universidade Estadual do Parana e
autor do livro Micotoxinas. “ Os proble-
mas acarretados pelas micotoxinas em
animais e no homemvao desde sintomas
leves, como nauseas, até a ataxia (falta
de movimentos), chegando a morte. Os
6rgdos mais afetados séo figado, rins,
cérebro, masculo e sistema nervoso.”

Fungo gosta é de umidade — Para
driblar o mal, deve-se evitar a umidade,

mofo assassino

gue é tudo o que o fungo precisa para se
desenvolver. “ Gréo seco ndo tem proble-
ma com fungo e micotoxina” , tranquiili-
za Jamilton Pereira da Slva, pesquisa-
dor da Embrapa Milho. Segundo ele, o
milho armazenado com umidade emtor-
no de 13% nao apresentara problema. No
proprio processo de secagem na fase de
pré-armazenamento, 0 ar quente deixa o
gréo em condi¢oes ideais de estocagem.
“ Pode-se colher com 28% de umidade.
Mas quanto mais Umido, mais caro € a
secagem”, esclarece. “ Micotoxinas nao
Secura, mas se evita”, alerta Da Slva.
Em caso de gréos intoxicados, res-
salva, a saida é misturar milho conta-
minado com milho a salvo. A legisla-
¢ao exige 30 ppb (partes por bilhao) a
cada 10 toneladas. Portanto, é possi-
vel se diluir uma quantidade menor de
milho com micotoxinas em excesso com
uma maior de milho descontaminado.
“N&o éilegal”, ressalta o pesquisador

da Embrapa.
i -‘

guir, o fator de aera-

¢ao torna-se funda-
mental como preventivo da formagéo das
micotoxinas nos produtos armazena-
dos”, complementa. “ Esses cuidados
devem ser tomados bem antes da entra-
da dos gréos nos silos.” E a aeragao
tema ver com controle de temperatura,
igualmente fundamental para combater
as micotoxinas. Da Silva, da Unioeste,
ressalta que, quando o sistema de ter-
mometria do silo acusar elevacdo de
temperatura, € certa a presencga de fun-
gos ou mesmo pragas. “ Quando aque-
ce, normalmente é acdo de fungos” , es-
clarece. Ent&o, é preciso injetar ar para
neutralizar a temperatura elevada.

Como gréo ar-
mazenado e umidade
énitroglicerinapura,
“a secagem correta
dos graos com técni-
cas adequadas e
apropriadas a cada
situacéo é de funda-
mental importan-
cia’, lembra o pro-
fessor Diniz. “ A se-
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por dez meses e comercializadas sem
nenhum inseto. Hoje, as demais 34 uni-
dades da instituicao, cuja sede ficaem
Londrina/PR, incorporaram 0 progra-
ma. Os técnicos da Embrapa desenvol-
vem atualmente o MIP Gréos em mais
outras 13 unidades-piloto—amaioriade
cooperativas — e ndo tém conseguido
atender a demanda de interessados.

No caso da Integrada, constatou-se
gue o programa proporcionou um ganho
extra de US$ 10 atonelada, por duas ra-
z0es. foi possivel acomerciaizacdo quan-
do o preco estavamais em conta; e o tri-
go ndo encontrou barreiras na venda,
visto que a indUstria ndo aceita cargas
gue contenham um Unico inseto. “Os
moinhosn&o querem trigo com grao den-

32 - SETEMBRO 2003



tro, pois ndo tém mais como tirar a pra-
ga’, explicaLorini.

O MIP Graos foi apresentado a Co-
nab hatrésanos, paraque aestatal o apli-
casse em suas unidades e também capa-
citasse pessoal especiaizado para disse-
minar atécnica pelo Pais. Até agora, em
raz&o da burocracia pelatroca de gover-
no eaalegadafatade verbas, aidéiando
foi desenvolvida. Lorini prevé que, com
0 aumento no Pais da armazenagem em
nivel de fazenda, atendéncia é a“popu-
larizac&o” do MIP Gréos. Atualmente, 0
pesquisador ndo sabe estimar o volume
de gréos armazenados sob esse sistema.
“O Brasi| perde 10% por causa das pra-
gas no armazenamento. Queremos que
cala para zero. Quem conhece os efeitos
positivos do MIP Gréos adere’, garante.

Em Concordia/SC, a Embrapa for-
mou parceriacom a Empresa de Pesgui-
sa Agropecuéria e Extensdo Rura de
Santa Catarina (Epagri) e aplicou o pro-
grama em dois silos de avenaria para
33 toneladas de milho agranel. A uni-
dade é demonstrativa e sua capacidade
reproduz a realidade do agricultor fa-
miliar daregido, justificaOsvaldir Dal-
bello, engenheiro agrénomo da Epagri-

il
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Cabe a um profissional experiente identificar a praga e receitar o melhor inseticida

Concordia. O milho étratado comoin-
seticidanatural *“terra de diatomaceas’,
um subproduto de algas marinhas, efica
armazenado por periodos de seis a oito
meses — também uma realidade do pe-
queno produtor. O inseticida é aplicado
em camadas de 30 cm a40 cm de milho,

numa proporcao de um quilo de produto
para 750 kg de milho. Dalbello descre-
ve como bem-sucedidaainiciativa, mas
adverte que o milho ndo pode chegar ao
silo com dlta infestacdo. “Expurgo, sO
em caso de carga grande de insetos’,
acrescenta. m

Rodovia BR-101 - Km 414
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Maioridade em premiar o

tMPREENDEI

Texto: Glauco Menegheti — Fotos: Antonio Sanches e Neco Varella

Prémio Destaques—A Granja
do Ano, concedido pela re-
vistaA Granja, aingiuamaio-
ridade. Afinal, trata-se da 182 edicdo em
que empresas de 25 segmentos da agro-
pecuaria sdo escolhidas pelo voto dos as-
sinantes. A suaimportancia, no entanto,
nao esta restrita a questdo temporal. A
presencado governador Germano Rigot-
to, assim como de outras autoridades e
dediversosempreendedoresresponsavels
pelo desenvolvimento do agronegécio,
deu a dimensdo exata do que ele repre-
sentacomo estimulo efomento aativida
de empresaridl.
A entregado Troféu Destaques — A
Granja do Ano, que ocorreu em 3 de
setembro no auditério da Farsul, no Par-

que de Exposi¢des Assis Brasil (Esteio/
RS), é o desfecho de um érduo processo
iniciado dentro das companhias. Ele cul-
mina no vaor percebido pelos leitores,
que utilizam os produtos ou servicos e
acabam votando. “Naqualidade de por-
ta-vozes de nossos leitores, desejamos
marcar presenca no reconhecimento ao
trabalho de quem faz acontecer com efi-
ciénciaeresponsabilidade. Dequem as-
sume o desafio, risco e vence”, diz o
diretor-presidente da Editora Centaurus,
Hugo Hoffmann, responsavel pelasrevis-
tas A Granja, AG LeilGes e pelo anua-
rio A Granjado Ano.

Além do governador, entre as autori-
dades presentes estavam o presidente da
Assembléial egidativado Rio Grandedo

Sul, Vilson Covatti, 0 secretério de Esta-
do daAgricultura, Odacir Klein, o secre-
tario de Estado de Energia, Minas e Co-
municacdo, Valdir Andres, o vice-presi-
dente da Farsul, Francisco Schardong, o
presidente em exercicio da Federasul,
Antbnio Sartori, 0 presidente da Ocergs,
Vicente Bogo, e 0 ex-deputado federal
Adolfo Fetter Janior.

Estrutura — No totdl, sfo 25 seg-
mentos premiados, que cobrem basica
mente toda a cadeia do agribusiness—de
produtores de gréos, carne, afornecedo-
res de insumos, bens de capital, empre-
sas de pesquisa, do sistema financeiro,
cooperativas, entre outros. Portanto, gen-
te que acompanha de perto o que se pas-
sano campo. Asempresas do Rio Gran-
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de do Sul ficaram com 0 maior nimero
depremiactes, com um total de novetro-
féus. Sdo Paulo, veio em seguida, com
seis. JAo Paranafoi responsavel por cin-
co prémios, seguido de dois de Mato
Grosso, doisdo Distrito Federal eum de
Minas Gerais.

Detodas as edicBes do Troféu Desta-
ques—A Granja do Ano, duas compa
nhiasnuncasairam do podio: Massey Fer-
guson e Kepler Weber. Nao por coinci-
déncia, elassdo lideresem seus segmen-
tos. Mas diversas outras empresas, em-
boranao téo longevas no reconhecimen-
to dado pelos leitores, também ja séo
contempladas ha alguns anos pela pre-
feréncia. 1sso acontece com a Coopera-
tiva Arrozeira Extremo Sul, Cabanha

Cerro Coroado, Embrapa, Banco do
Brasil, entre outras.

Um dos “estreantes’ foi 0 governa
dor Germano Rigotto, que manifestou
alegria em participar de um aconteci-

mento que premia empreendedores do

agronegocio. Note-se que a atividade
responde por 45% do PIB do Estado
e que 55% da producdo de maqui-
nas e implementos agricolas sai
de industrias localizadas no Rio
Grande do Sul, cuja producdo
agricola de gréos esta projetada
em 21 milhdes de toneladas para

esteano. Portanto, temumaim-
portancia estratégica para o
presente e o futuro de seu
governo, assim como
para a economia
galcha.
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O governador do RS, Germano Rigotto (centro), ao lado do
secretério estadual da Agricultura, Odacir Klein (a esquerda), e
do diretor-presidente d'A Granja, Hugo Hoffmann, discursa na

entrega do Prémio Destaques

Conhecido pelaatuacdo no Congresso
quando deputado federal, em cujo manda-
to batalhou pdlareformatributéria, Rigot-
to estavadiretamente envolvido como an-
damento da gprovacéo damatériano Le-
gidativo. “Nao é o projeto que queriamas,
mas tem avancos que precisam ser consi-
derados’, disse 0 governador.

Germano Rigotto cumprimentou
Hugo Hoffmann e sua equipe darevista
A Granjapelo trabalho em prol do setor
primario ao longo de 58 anos ininterrup-
tosdecirculacdo. Saudou também ospro-
dutoresrurais, por aingirem recordes na
producéo, mesmo sendo submetidos a

problemas como falta
de crédito, seguro rura
edeinfrarestrutura. Ndo
se esgueceu de fdicitar
0 secretario de Estado
da Agricultura, Odacir
Klein, pelaconducdo da
Expointer 2003. Além
deter atingido umfatu-
ramento superior a edi-
¢do de 2002, esta foi
marcadapor um aparen-
teentendimento politico,
endossado pela presen-
¢ado presidente da Re-
publica LuizlnécioLula
da Silva, depois de 18
anos.

Porta-voz— Como
em anos anteriores, a
palavra foi dada para
que um dos premiados
falasse pelos demais. Na 182 edicéo, Ve
lentino Rizziali, presidente da Case New
Holland (CNH) para a América Latina,
foi incumbido da tarefa. Iniciou enate-
cendo os feitos do governador quando
deputado federal, que batalhou pela re-
forma tributéria e pela agricultura. “No
Congresso, defendeu o setor primério
quando muitos politicos tinham vergonha
de faar no assunto”, disse Rizzioli. De-
pois, passou a enfileirar os nUMeros que
fazem do Brasil um dos players do agro-
negocio mundia e, detalhe fundamentd,
COoMm pouco apoio do governo.

Mas nem tudo sdo flores nesse cené-

Porta-voz: Valentino Rizzioli, da CNH,
falou em nome dos demais 24 agraciados

rio tragado pelo Executivo. “O produtor
agricolaé um agente econdmico em per-
manente estado de tensdo”, explicou.
Tudo pelainsuficiéncia de recursos para
ferramentas absolutamente indispensa-
Vels, como 0 seguro rura efinanciamen-
to da atividade. Rizzioli ndo deixou de
citar o exemplo do M oderfrotacomo uma
politica de governo que gerou bons fru-
tos. “O produtor sabe exatamente quanto
ira pagar de juros no final do periodo.”

O presidente da CNH destacou a
mudanca do perfil do agricultor, cada
Vez mais exigente nos Ultimos tempos.
“Ele ndo se contenta mais com produ-
tos que ndo oferecam tecnologia de
ponta.” Além disso, € preciso ter uma
estrutura de pos-venda funcionando
muito bem para ndo perder mercado.
As empresas é que se preparem parao
desafio langado por Rizzioli: alimen-
tar ndo s6 o Brasil, mas o mundo in-
teiro. Haja responsabilidade.

Os italianos vieram em peso: Gallassini, da Coamo (Destaque 2003 em Cooperativa), Rizzioli, da New Holland (Destaque Colheitadeiras), Sachet
(Destaque 2003 Produtor de Algodao), Ravanello, da AGCO (Destaque 2003 Trator), juntos com Hugo Hoffmann, diretor-presidente d'A Granja
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Fébio Dias, da
Agropecuédria CFM,
recebe o Troféu
‘“Destaque Pecuéria de
Corte”’, do governador
gaucho, Germano
Rigotto

L

Roelosf Rabbers, da
Castrolanda, recebe o
Troféu *Destaque
Pecuéria de Leite”,
entregue pelo presidente
da Assembléia
Legislativa do RS, Vilson
Covatti

Lila Franco Tellechea
recebe o Troféu
‘“Destaque Equinos”’,
entregue pelo governador
Germano Rigotto e pelo
diretor-presidente d'A
Granja, Hugo Hoffmann

Armando Garcia de
Garcia recebe do vice-
presidente da Farsul,
Francisco Schardong, o
Troféu ‘' Destaque
Ovinocultura”

Alexandre Sezimbra, da
Agribrands do Brasil,
recebe o Troféu
‘“Destaque Nutricao
Animal”, do secretario
da Agricultura do RS,
Odacir Klein

Rudsen Pimenta, da
Merial, recebe do
secretario de Minas e
Energia do RS, Valdir
Andres, o Troféu
‘Destaque Defensivos
Animais”
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Gentil Didone, da
Pioneer Sementes, recebe
o Troféu " Destaque
Sementes”, entregue pelo
presidente em exercicio
da Federasul, Anténio
Sartori

Normélio Ravanello, da
AGCO, recebe o Troféu
“Destaque Tratores”,
entregue pelo diretor-
presidente d'A Granja,
Hugo Hoffmann

Marcelo Rossato, da
Semeato, recebe o Troféu
Destaque I mplementos”,
entregue pelo presidente
da Ocergs, Vicente Bogo

Mauricio Sampaio, da
Fertilizantes Serrana,
recebe o Troféu

“Destaque Adubos’”,
entregue por Adolfo
Fetter Janior
TIHenhG oy Valentino Rizzioli, da
Cipais aividages New Holland (CNH), . =
Pr agricaly recebe do governador AGRONEGC
Germano Rigotto o O desempamieo ==
—— Troféu ‘' Destaque Rcipals
F T © ’ ‘ WRCAD
L '-'E-'?' Colheitadeiras” o @k

0 Endareco o

\
!'EI-LI'T'DE &

R

Carlos Reis, da

Valmont, recebe o Troféu
‘“Destaque Sistema de
Irrigacao”, entregue pelo
presidente da Assembléia
Legislativa do RS, Vilson
Covatti
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Mauricio Marques, da
Basf, recebe o Troféu
‘“Destaque Defensivos
Agricolas”, entregue pelo
diretor-presidente d'A
Granja, Hugo Hoffmann

¥ ' w Ly

Sérgio Sens, da Kepler
Weber, recebe do vice-
presidente da Farsul,
Francisco Schardong, o
Troféu ““Destaque Silos e
Armazenamento”

Marcos Franco, da
Volkswagen, recebe o
Troféu ‘' Destaque
Caminhdes”’, do
secretério de Agricultura
do RS, Odacir Klein

npoenhd oo
Cipais .-'-4h-|d.‘

Katia da Costa, da
Nissan, recebe o Troféu
““Destaque Pick-ups’, do
secretério de Minas e
Energia do RS, Valdir
Andres

Jairton Russo, da
Cooperativa Extremo
Sul, recebe do presidente
em exercicio da = ACOS
Federasul, Anténio i EOCIC
Sartori, o Troféu
‘‘Destaque Produtor de
Arroz”’

Fernando Zancheti, da
SLC, recebe do
presidente da
Ocergs,Vicente Bogo, o
Troféu ' Destaque
Produtor de Milho”
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Itamar Locks, da
Agropecuéria Maggi,
recebe o Troféu
‘‘Destaque Produtor de
Soja”’, entregue pelo
diretor-presidente d'A b das
Granja, Hugo Hoffmann athviclaces

oo Fafar

Ademar Luiz Pedron,
da Coopervale, recebe o
Troféu ‘' Destaque
Produtor de Trigo”,
entregue por Adolfo
Fetter Junior

Adilton Sachet, da
Agropecuéria Sachetti,
recebe do governador
Germano Rigotto o
Troféu *‘Destaque
Produtor de Algodéo’

Anténio Miolo, da
Vinicola Miolo, recebe do
presidente da Assembléia
Legislativa do RS, Vilson

Covatti, o Troféu
‘Destaque Produtor de
Vinho

NEG '

e

José Fernando Protas, da Embrapa, recebe o José Aroldo Gallassini, da Coamo, recebe do Valmir Pedro Rossi, do Banco do Brasil, recebe
Troféu ** Destaque Pesquisa Agropecuaria’”, do secretario da Agricultura do RS, Odacir Klein, o Troféu "' Destaque Banco”, do presidente d'A
vice-presidente da Farsul, Francisco Schardong o Troféu “*Destaque Cooperativismo’ Granja, Hugo Hoffmann
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MAQUINAS
foram as vedetes

Clima de paz e conciliagéo
marcaram a 26? edicéo da
Expointer. Até o presidente

LuizInacio Lula da Slva
guebrou umciclo de 18
anos e prestigiou a
cerimonia de abertura
oficial e desfile dos
animais grandes
campedes. Neste ano, 0
grande responsavel pelo
sucesso financeiro da feira
foi 0 setor de maquinas
agricolas, que ultrapassou

a meta dos R$ 200 milhdes

Texto: Luciana Radicione
Fotos: Neco Varella

ma Expointer diferente. Primei-

ro, porgue ha 18 anos um pre-

sidente da Republica néo pisa
vano Parque de Exposi¢cdes Assis Bra-
sil. O Ultimo haviasido José Sarney, em
1985. Segundo, porque, ao contrario
dosultimosanos, afeiratranscorreu em
clima de harmonia e conciliacéo entre
todos os promotores e organi zadores do
evento, que neste ano chegou a sua 262
edicdo. Asmaquinasagricolasforam as
grandes vedetes da feira, alavancando
negocios da ordem de R$ 216 milhdes,
especia mente nos trés dias de negdcios,
3, 4 e5 desetembro, ultrapassando a pre-
visdo do préprio Sindicato das Indus-

trias de Mé&guinas e Implementos Agri-
colas do Rio Grande do Sul (Simers).
De acordo com o presidente do Si-
mers, Cléudio Bier, fatores como a
maior capitalizagcdo dos produtoresem
fungdo dos bons pregos dos gréos na
safra 2002/2003, o aumento da area de
plantio, as perspectivas de precos favo-
réveis nasafra 2003/2004 contribuiram
parao excelente desempenho nacomer-
cializacdo de maquinasagricolasnafei-
a. “Neste ano, o setor de silos e seca-
dores puxaram para cima as vendas do
setor, em 2002 as plantadeiras foram as
maiores responsaveis pela comerciali-
zacd0 de R$ 125 milhdes’, explicaBier.

5 1 ﬂ

“O silo € um equipamento que precisa
ser adquirido com certa antecedéncia’
constata o presidente.

A contribuicéo em negdcios do se-
tor de armazenagem é confirmada pelo
diretor comercial da Kepler Weber,
Duilio De La Corte. Segundo €ele, foi 0
melhor desempenho da empresa em
uma Expointer, com vendas de R$ 10
milh&es ou quase 10 vezes superior a0
apurado na edicéo passada, quando o
total de negdcios fechou em R$ 1,5
milh&o. Os pequenos e os médios pro-
prietarios tiveram participac&o impor-
tante na comercializagdo da Kepler
Weber, com aquisi¢cdo de silos que com-
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Claudio Bier, do Simers, diz que muitas empresas ausentes
neste ano ja estao confirmando participacdo em 2004

portam de 5 mil a50 mil sacasde gréos.
Mais de 50% do total vendido foi fi-
nanciado pelo Finame e o restante, com
recursos proprios da empresa.

Entre os mais de 150 fabricantes de
maquinas e implementos agricolas rei-
nava o consenso de que a nova infra-
estrutura da érea de maquinas agrico-
las separada contribuiu positivamente

para os negdcios, uma vez
gue todas as empresas do
setor ficaram concentradas
numa area de 7 mil hecta-
res, 0 que proporcionou ao
publico-alvo maior tranquii-
lidade na hora da compra.
“Muitos fabricantes de ou-
tros Estados que néo parti-
ciparam destaedicdo jaes
tdo contratando a reserva
deédreaspara2004”, adian-
ta Claudio Bier. O Simers
investiu R$ 1 milh&o nas
obras de infra-estrutura da
area e a previsdo da enti-
dade é qualificar ainda
mais 0s 6 mil hectares que
serdo urbanizados no préximo ano.

Os bancos comemoraram os resul-
tados deste ano. S6 o0 Banco do Brasil
financiou R$ 95,7 milhdes, em 2.519
operagoes. Os itens mais demandados
foram plantadeiras, tratores, pulveriza-
dores, colheitadeiras, equipamentos
paraarmazenagem. No Banrisul, foram
611 propostas de financiamento num

total de R$ 20,4 milhdes, sendo que o
setor de méaquinas foi responsavel por
425 operagdes que representaram R$
18,2 milhdes. Ja 0 Santander Banespa
encerrou sua participacéo com 235 pro-
postas de financiamento quetotalizaram
R$ 41 milhdes. Das propostas, 56% sd0
destinadas ainvestimentos em armaze-
nagem na fazenda e 44% a compra de
maquinas e implementos.

Empresas— Ocupando umaareade
3 mil metros quadrados, aNew Holland
exibiu em Esteio trés versdes dos trato-
res Frutetto, especial para o cultivo em
pomares. Também apresentou acolhei-
tadeira TC 57 Arrozeira, que permite a
colheita de arroz irrigado e de sequei-
ro. De acordo com o gerente comercial
daNew Holland para o Rio Grande do
Sul e Santa Catarina, Luiz Feij6, acada
ano a importancia da Expointer como
uma feira de negdcios apresenta cres-
cimento. “A cada ano as vendas sdo
mais significativas. Parte do bom de-
sempenho daempresaneste ano sedeve
a0 momento favoravel pela qual passa
aorizicultura, que éumadas principais
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Eckert, da AGCO: ‘‘feira de maguinas passou a

ter identidade dentro da Expointer”

atividades agricolas galchas’, afirma.
Sem revelar nimeros de venda, Feijo
credita 0 bom desempenho da empresa
a trés fatores. os dias reservados para
negocios, a diversificacdo da agricul-
tura galicha e o crescimento da partici-
pacdo de mercado da New Holland.
ParaaAgrale, segundo o gerente de
vendas detratores Silvio Rigoni, acon-
centracéo dos expositores de maquinas
foi umadecisio “excelente”. * Percebe-
mos um publico mais seletivo e mais a
vontade para buscar informagdes sobre
maguinas e equipamentos’, diz Rigo-
ni, cuja expectativa era fechar a feira
com faturamento dobrado em relagdo a
edicdo 2002, o que implicariavendade
150 méguinas. Engajadano Fome Zero,
aAgraedoou um trator modelo 4100.4
(no valor de R$ 28 mil) para o progra-
mado governo federal. A empresatam-
bém pretende destinar 1% da receita
obtida pela venda de tratores e veicu-
|0s nos proximos 12 meses, em opera-
¢oes financiadas pelo Proger, do Ban-
co do Brasil. Na Expointer, os desta-

teio 12 modelos de méaquinas,
entre tratores, colheitadeiras e
plantadeira. A novidadeficou por
conta da colheitadeira 1450 na
versdo arrozeira, egquipada com
tragdo traseirahidréulica, umaal-
ternativa amais para os produto-
res que buscam o aumento detra-
¢ao paraacolheitado cered irri-
gado. A empresa aproveitou o
pal co da Expointer e firmou con-
vénio com o Banco do Estado do
Rio Grande do Sul (Banrisul),
paraaberturade umalinhadecré-
dito para que produtores de leite
possam adquirir tratores dalinha
5000 da John Deere, com pagamento
em até 60 parcelas mensais.

A empresa encerrou sua participa-
¢do0 na feira com resultados inferiores
aos do ano passado. “Os numeros es-
té8o dentro da expectativa, e ndo foram
iguais a 2002 porque as vendas neste
ano ndo estavam represadas, isto €&,
ocorreram ao longo do ano”, explica
Paulo Kowalski, gerente divisiona de
vendas da John Deere. “ Agora os pedi-
dos encaminhados ao banco precisam
ser transformados em faturamento”,
diz, referindo-se aos recursos do Mo-
derfrota. Segundo Claudio Bier, do Si-
mers, 0s R$ 2 bilhdes disponibilizados
teriam se encerrado durante a Expoin-
ter. “ Agoraestaassim, quem chegar pri-
meiro, leva o dinheiro”, constata Ko-
walski. Os dias de negdécio, na opinido
do gerente, foram fundamentais paraas-
segurar as vendas nafeira

Na Valtra, a preocupagdo maior era
em relacdo a escassez de recursos do
Moderfrota, que poderia comprometer
todos os negdcios ja concretizados no

ques da Agra- estande. Con-
le foram um forme Paulo
trator de30 cv, Beradi, geren-
com tracao te de marke-
4X4, especifi- ting e exporta-
co paraaagri- ¢cdo, “venda
cultura fami- efetuada sem
liar, e um tra- financiamento
tor de 140 cv disponivel ndo
com hidrauli- ha entrega”.
co de 3 pon- Se houver li-
tos, para la- beracdo do
vouraarrozei- Moderfrota, a
rae graos. empresa tem

A John conviccéo de
Deere, de Ho- ) T que ira repetir

. . Tolio, produtor em Santa Maria, investiu mais de

rizontina/RS, R$ 1 n?ilhéo em méaquinas da John Deere 0 mesmo de-
levou paraEs- sempenho de

A Granja de casa nova

O S novos investimentos realizados
pelainiciativa privada no Parque
Assis Brasil também se estenderam a
casa das revistas A Granja e AG Lei-
I8es. A reinauguracéo da casa teve di-
reito a apresentacdo da Banda Marcial
do Colégio SHo Jodo, de Porto Alegre/
RS que animou os visitantes da feira no
primeiro dia da exposicdo. O evento
contou com a presenca de amigos, con-
vidados, produtores e expositores. O mi-
nistro da Agricultura, Roberto Rodri-
gues, também prestigiou a reinaugura-
¢ao, sendo recebido pelo diretor-presi-
dente d'A Granja, Hugo Hoffmann.

2002, quando foram financiadas 140
unidades em Esteio. Na Semeato, 0 ge-
rente de vendas Everton Corréadiz que
o0 resultado da feira neste ano foi in-
significante, pelaindisponibilidade de
maquinas paraavenda. “ Estamos com
nossa producdo comprometida nos
proximos meses.”

Apesar disso, a empresa de Passo
Fundo/RS encarou a edigcédo 2003
como o inicio de uma nova fase para
0 setor de méquinas agricolas. “Esse
novo perfil fara com que as empresas
repensem a sua participagéo”, diz
Corréa. Segundo €le, uma area espe-
cifica para as maquinas permite as
empresas dar maior atencdo ao publi-
co mais qualificado, que neste ano
esteve em peso na mostra. “Fizemos
contatos com nossos clientes, que se
mostraram satisfeitos com a reestru-
turacdo. Trata-se de outra feira den-
tro da Expointer”, revelao gerente de
vendas. Em 2002, a Semeato ocupa-
va uma area de 500 metros quadrados
e, neste ano, ampliou aareapara1.842
metros quadrados. “O Simers esta de
parabéns por ter abragado essaidéia.”

Parao diretor nacional devendasda
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AGCO, Carlito Eckert, apesar de a Ex-
pointer ndo ser mais um palco de lan-
camento de produtos, é um evento im-
portante pelaépocade comercializacdo
e inicio do plantio da safra de veréo.
“Neste ano, assim como nos demais, a
feirafoi muito boa’, afirma, sem reve-
lar nimeros de venda. “Acreditamos
gue os negocios fechardo como em
2002, mesmo com a antecipacao de
compras ocorridas neste ano.” De acor-
do com Eckert, a feira de méquinas
passou a ter uma identidade dentro da
Expointer. “Antes, o destague era s6
pecuaria.”

Renovando a frota— As mudan-
¢as ocorridas na area de méquinas es-
timularam o fechamento de negdécios
no Parque Assis Brasil. Foi 0 caso de
Isaias Tolio, administrador da Tolios
Farm, com sede em Santa Maria/RS.
Na John Deere, ele optou por quatro
tratores e uma colheitadeira, num fi-
nanciamento que ultrapassou R$ 1
milhdo. As méaquinas sejuntardo aes-
trutura de maguinario dafazenda, onde
nesta préxima safra seréo cultivados
100 hectares de soja e 400 hectares de
arroz. A Tolios também investe em
gado de corte, com a raca angus. “ S0
éviavel fazer uminvestimento téo ele-
vado em maquinario para modernizar
afrota, se houver vantagens competi-
tivas e se é possivel diluir o investi-
mento a médio prazo”, diz, referindo-
se ao Programa Moderfrota. O clima
de paz, naopini&o do produtor, foi fun-
damental, o que o motivou a visitar a
feira e fechar neg6cio no estande da
John Deere.

Edevar Della Vechia, produtor de
arroz na Fazenda Flor da Praia, em Ca-

No estande da New Holland, Vechia, produtor de arroz em
Camaqué&/RS, saiu com trator e colheitadeira novos

m sua 212 edicao,

0 Prémio Gerdau
Melhoresda Terrafoi en- _*
tregue durante a Expoin-
ter para oito produtos eff
um trabalho cientifico.
Neste ano, concorreram 105 ins-
critos, 35 na categoria Destaque, 38
na categoria Novidade e 29 trabalhos
na Pesquisa e Desenvolvimento. A ven-
cedora do Troféu Ouro na categoria Des-
taque foi a Semeadora Adubadora Su-
prema com Controle de Ondulacdo Per-
manente, produzida pela empresa Mar-
chesan |mplementos Agricolas e Maqui-
nas Agricolas Tatu. A maquina permite
ao agricultor semear e adubar até mes-
mo sobre terragos — sistema que contro-
la a erosdo do solo — com profundidade
uniforme de deposi¢cdo de sementes e
adubos. Como resultado, melhora a

gualidade de plantio, com economia de
combustivel do trator, queraciona a ma-
quina, pois ele passa a operar com po-
téncia constante. Na categoria Novida-
de, o Troféu Ouro foi para a Semeadora
de Grédos Graudos PAR 7000 TRANS,
gue integra tecnologia de ponta. Fabri-

Conheca os Melhores da Terra

cada pela Semeato
Industria e Comér-
4 cio, tem como dife-
" rencial apraticidade
e a rapidez de con-
versdo da situacéo
de trabalho para a
de transporte sem a uti-
lizac&o de ferramentas.

OSVENCEDORES

Categoria Destaque

Ouro — Semeadora Adubadora
Suprema, da Tatu Marchesan

Prata — Carretinha Agricola
Tracionada, da Moldemaq

Prata — Trincha TRP 1,60,

da Horizon

Categoria Novidade

Ouro — Semeadora de Graos

Graudos PAR 7000 TRANS,

da Semeato

Prata — protétipo Médulo

de Arranquio de Restos de

Cultura, da MAX

Prata — Moinhos de Martelos

MMKW, da Kepler Weber

Prémio especial para equipamen-
toimportado— Trator de Esteira de Bor-
racha Challenger MT 765, da AGCO.

Pesquisa e Desenvolvimento

Trabalho produzido na Unesp/SP pe-
los pesquisadores Ulisses Antuniassi
(Unesp) e Marco Gandolfo (Unespar)

maqué/RS, adquiriu na New Holland
um trator e uma colheitadeira TC 57,
cujo investimento chegou a R$ 400
mil e 0 prazo de paga-
mento sera de cinco a
seis anos. As maquinas
vao agjuda-lo no proces-
so de qualificacdo do
plantio e de colheita da
area que, neste ano,
deve chegar a 1.600
hectaresde arrozirriga-
do, cultivado no sistema
pré-germinado. Vechia
ndo deixadeinvestir em
mecanizac&o. Pouco an-
tes da Expointer, ele ja
haviafinanciado acom-
pra de um trator, tam-
bém da New Holland.
Com um custo de pro-

ducéo de R$ 1.300 por hectare e uma
produtividade médiade 7 mil quilos/
hectares, o produtor agorafaz planos
de investir em sistemas de armaze-
nagem em nivel de fazenda.

Agriculturafamiliar — A 32Fei-
ra da Agricultura Familiar também
chamou a atencéo do publico visitan-
te. Em 4.300 metros quadrados, 140
bancas fixas, além de oito cozinhas
teméticas e com a participacdo de
220 agroindustrias, afeirafoi consi-
derada um sucesso. “ A expectativa é
de que no préximo ano tenhamos um
pavilhdo fixo”, explica Gilmar Luiz
Pastorio, coordenador da Feira da
Agricultura Familiar, que esperava
comercializar R$ 300 mil, mas os ne-
gécios chegaram a R$ 215 mil. No
ano passado, as vendas foram de R$
124 mil. m
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O grande sucesso da EXPOINTER
2003 ndo foi s6 o gado para corte.
As maquinas também.

E 2 HLEOVARMA ssieve L apreserando s molodsemss,
rocadeiras de atto desempenhi, podadores, tratones e a

inha Turf Care - equipamentos inéditos pera corte de grama
&M dneac extensas, Além de produzr equiparnentos da mas
afta performance, 3 HUSQVARNA conta com mas de 700
asustineis Wenicas em todo o Brasi Afnal superar brtes
£ o nosso trabatho, e uirapassé-los @ faz parte do da-a-da.

#Husqvarna

e burs puart i v b

PRATICIDADE
AGILIDADE
PRECISAO

® Funciona ligado a hateria 12 Voliz do carro ou trator;
® Limitador de profundidade aos 10 ¢<m e aos 20 (m;

® Proporciona uma amostra livre de torraes; ® Nao ha perda da
camada superficial de salo; ® Coleta amostras confiaveis e com
precisao; ® Facilita e agiliza seu trabalho na coleta de amostras
_ e, de solo; ® Equipamento de facil manuseio e fransporte.
. 3-- U’ monuto be ARRANQUIO DE
- RESTOS DE CULETURA

Prémio Gerdau Melhores da Terra
Categoria Novidade - Troféu Prata 2003

Ligue para
(45)242.1035
ovu pelo e-mail:
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aglalll DESTAQUES DA EXPOINTER (i}
a rretatraaonada

rodado duplo

|| 'MARINI" @ Micro-trator
n‘l] Ki..: H'ndadn nuplﬂ C_J1deal para transporte de produtos agricolas;

Para Tratores @ Colheitadeiras 4 Utilizével em qualquer terreno;

L dGarante economia de tempo e combustivel;
L4 Oferece maior vida ttil ao
micro-trator a que for acoplada;

Vencedor. do prémio
"Gerdau Melhores da Terra"

Semente tratada,
Safra multiplicada

Sistema del <

L 1
Bloqueio | IH l %
Permite tracao parelha das duas rodas,

éacionada por um pedal ao lado do freio

e S TR NOURENN@
Pan: (34) J13-3044 - Fax: (34) T13-1048 1P

Caing Postal 109 - SH050-000 - Passo Fusdo - RS
-—“Immm

Jaragua do Sul/SC - Fone/Fax: (47) 371-1478
www.moldemaq.com.br

@ Marketronics

Solucées em Telecomunicagoes

AGILIZE SEUS CONTATOS:

Na Marketronics vocé encontra
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TRATAMENTO DE SEMENTES

A I\/IULTIPLICA(;AO
dos lucros

O tratamento de sementes € uma pratica preventiva que se bem

administrada reduz os prejuizos provocados pel os patogenos. Além disso,

apresenta baixo custo se comparado ao gasto total com insumos

para a implantacao de uma lavoura de soja

expansdo da soja no Brasil ndo

trouxe apenas 0s louros de uma

superproducdo de mais de 50
milhdes de toneladas. A multiplicacdo
exponencia da area plantada nos Ulti-
mos 30 anos, sem os devidos cuidados,
resultou nos problemas fitossanitarios
gue causam os prejuizos econdémicos de
hoje. Entre eles, as conhecidas doencas
cancro da haste, antracnose, queima da
haste e da vagem, entre outras.

O desleixo em relacdo aos cuida-
dos sanitarios permitiu que a maioria
dos patégenos fosse espalhada para
todas as regides produtoras por meio
da semente, seu principal veiculo de
disseminagdo e introducdo em novas
areas de cultivo. O tratamento de se-
mentes foi recomendado pela primei-
ravez em 1981, sendo que, para todo
0 Pais, em 1983. A adesdo massifica-

da dos sojicultores, no entanto, s6
aconteceu muito tempo depois. O vo-
lume de sementes tratadas com fungi-
cidas, que nasafra1991/1992 ndo atin-
gia 5% da area semeada, foi de 93%
em 2001/2002.

Entende-se por tratamento de se-
mentes uma prética preventivaque en-
volve a aplicacdo de fungicidas e in-
seticidas sobre sua superficie. O obje-
tivo ndo é apenas controlar os patége-
Nnos no armazenamento, masigua men-
te proteger as plantulas durante a ger-
minacdo e no periodo inicial de insta-
lacdo da lavoura. A protecdo comeca
nos estagios em que a planta estamais
vulneravel: nagerminacdo da semente
e na fase inicial da semeadura. Com
quantidades rel ativamente pequenas de
ingredientes ativos, pode-se proteger
as plantulas em germinagéo contrado-

encas e insetos nocivos, tanto na re-
gido das folhas quanto na das raizes.
Com isso, consegue-se fazer economia
nos tratamentos de pos-emergéncia.

Os especialistas dividem os pat6-
genos entre 0s que estdo presentes nas
sementes, no sol o e os carregados pelo
vento. A helmintosporiose e a antrac-
nose sdo importantes doencas das se-
mentes. Ja a rizoctoniose é transmiti-
da pelo solo e ataca, por exemplo, a
batata e o algodédo. O oidio, por sua
vez, € um dos patdgenos carregados
pelo vento. O tratamento de sementes
também pode interromper a acéo dos
insetos. A prética é eficaz contra pra-
gas sugadoras, como pulgdes, que com
freqliéncia causam sérios prejuizos as
culturas por serem transmissores de
doengas.

“Além de controlar patégenos im-
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TRATAMENTO DE SEMENTES

portantes transmitidos pela semente, 0
tratamento é uma préticaeficiente para
assegurar populacdes adequadas de
plantas, quando as condi¢bes edafocli-
maticas durante a semeadura séo des-
favoraveis a germinacdo e a rapida
emergéncia da soja’, explica Ademir
Assis Henning, pesquisador da Embra-
pa Soja e presidente da Associagéo
Brasileira de Tecnologia de Sementes
(Abrates). Ocorre que alguns patoge-
nos provocam o tombamento e a re-
queima das plantulas, assim, a agdo
contra eles impede as falhas indesej&-
veis no meio da lavoura.

Preco — Engana-se quem pensa
gue o tratamento sejainacessivel. O seu
custo corresponde a 0,5%, em média,
do valor gasto com insumos naimplan-
tacdo de uma lavoura. Dessa forma,
compensa em todos 0s casos e cultu-
ras. As origens dos problemas fitossa-
nitarios sdo véarias. “Haproblemas cuja
origem €0 solo. Outros derivam deres-
tosculturais deixados nasuperficie, ou-
tros vém da semente e ainda hé os ori-
ginérios das areas préximas ou afasta-
das do local de plantio”, explica Onkar
Dhingra, professor do Departamento de
Patologia de Sementes da Universida-
de Federal de Vicosa (UFV).

Para um controle efetivo dos pat6-
genos, tudo inicia na deteccdo correta
das doencas que véo aparecendo nala-
voura, para dai descobrir qual tipo de
patégeno esta atacando. Exemplos ndo
faltam: na cultura da soja, a origem
principal do cancro dahaste séo osres-
tos culturais deixados na superficie; ja
0 mofo-branco éresultado tanto dos es-
clerédios no solo quanto dosrestos cul -
turais. Uma vez constatada a origem,
parte-se parao tratamento emsi. A es-
colha de produtos depende dos pat6-
genos presentes na semente e no solo,
mas em geral devem ser usados pro-
dutos de amplo espectro. “N&o existe
um tratamento cura-tudo. Nesse caso,
algumas vezes é recomendavel 0 uso
de uma mistura de fungicidas’, sali-
enta o professor Dhingra, da UFV.
“Paraessasindicacoes, € sempre acon-
selhavel consultar um fitopatologista
da cultura.”

Umavez escolhido o produto, é ne-
cessariaacoberturacompl etadasemen-
te, aderénciade produto e dosagem cor-
reta, evitando superdosagem e fitotoxi-
dez. A funcgdo dos fungicidas de conta-
to é proteger a semente contra fungos,

Mancha-purpura, junto com a mancha-parda, causa as doencas de final de ciclo (desfolha)

jaados sistémicos é controlar fitopat6-
genos presentes nas sementes. O trata
mento com fungicidas, a aplicacéo de
micronutrientes (cobalto e molibdénio)
e ainoculagdo podem ser feitos de for-
ma sequiencial, com maquinas especi-
ficas de tratar sementes, desde que es-
tas disponham de tanques separados
para os produtos — a I nstrugdo Norma-
tiva n® 46/2002 proibiu a mistura de
agrotoxicos em tangue.

Para obter melhores resultados, o
tratamento deve ser feito o mais pro-
ximo possivel da data de plantio, de
preferéncia no mesmo dia. “Em ope-
racoes realizadas com muita antece-
déncia, os fungicidas comecam a per-
der sua eficacia, embora lentamente”,
afirma o professor Dhingra, da UFV.
Caso a logistica da propriedade nao
permita o tratamento t&o préximo ao
plantio, assim como um volume muito
grande de semente, ndo se desespere.
“O fungicidapode ser administrado de
formaantecipada. Osinoculantes é que
precisam ser aplicados 0 mais proxi-

mo possivel do plantio”, observaHen-
ning. De acordo com o pesquisador,
nao se pode é descuidar com adose de
produto para compor a calda, cujo ex-
cesso pode condenar os resultados. A
guantidade de produto aplicado deve
ser de 250 ml a 300 ml por 50 kg de
semente.

Alternativas — Os tipos de equi-
pamento necessarios dependem muito
da escala do tratamento, seja no nivel
industrial, sgja no de pequena proprie-
dade. Muitas empresas de sementes no
Brasil j4 est8o realizando o tratamento
industrial, oferecendo materiaisja pro-
tegidos. Na maioria dos paises em que
aagricultura é intensiva, todo o proce-
dimento é realizado basicamente nas
proprias unidades de beneficiamento de
sementes. O agricultor adquire 0 insu-
mo ja tratado, pronto para o plantio.
Entre as vantagens, esta a utilizacéo de
sementes de alta qualidade, associada
a um tratamento executado de forma
profissional. Também se pode destacar
a economia de tempo, de méo-de-obra

OS MAIORES INIMIGOS DA SEMENTE DE SOJA

Queima da haste e da vagem — Phomopsis sp

Esta doencga ocorre naturalmente na maioria das lavouras de soja, sem causar sérios prejuizos
ao rendimento. Porém, pode reduzir a qualidade das sementes, especialmente quando acontece
em periodos chuvosos associados com altas temperaturas durante a fase de maturagéo.
Recomenda-se substituir o teste-padréo pelo de germinagdo ou pelo teste de tetrazdlio, que, em
conjunto com o teste de sanidade, fornece um diagnéstico completo da qualidade da semente

(Diacom).
Cancro da haste — Phomopsis meridionalis

A taxa de transmisséo do fungo pela semente é bastante baixa. Porém, se as sementes ndo
forem tratadas com fungicidas adequados, o fungo pode ser introduzido em areas antes livres
do patégeno caso sejam utilizadas sementes de cultivares ndo-resistentes.

Antracnose — Colletotricum truncatum

A antracnose foi responsavel por sérios prejuizos as lavouras de soja, especialmente na regido
do Cerrado. O uso extensivo do tratamento de sementes com fungicidas, a melhor qualidade da
semente e o desenvolvimento de cultivares mais adaptados a regido minimizaram seus efeitos.

Fonte: Ademir Assis Henning

ao
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e de sacaria nesse processo. Esse siste-
ma de trabal ho adotado pelas empresas
de sementes foi implementado nesses
paises ha décadas.

Ja no Brasil, a prética ndo é téao
amadurecida assim, sendo que em
muitos Estados apraticadereservar as
sementes é para la de comum. Caso a
aplicacdo ocorranapropriedade, exis-
tem algumas alternativas de equipa-
mentos que vao do baixissimo custo
até a compra de uma maquina de tra-
tamento de semente, cujo desembolso
€ de mais ou menos R$ 2 mil. Para os
pequenos agricultores, € possivel usar
um tambor de metal cortado ao meio.

Aos dispostos a imobilizar algum
capital, as maquinas de tratar sementes
sd0 uma boa opc¢éo, pois ndo custam
mais do que R$ 2 mil. Dentre as diver-
sas vantagens que esse equipamento
apresentaem relagdo ao tratamento con-
vencional (tambor), destacam-se 0 me-
nor risco de intoxicacéo dos operado-
res, umavez que os fungicidas sdo uti-
lizados na forma liquida. Além disso,
melhores coberturae aderénciadosfun-
gicidas, micronutrientes e do inoculan-
te as sementes. Também se pode falar
do ganho em rendimento — que é em
torno de 60 a 70 sacas por hora— e da
maior facilidade operacional, ja que o
equipamento pode ser levado ao cam-
po, possuindo engate para atomada de
forca do trator.

Como reconhecer — A qualidade
das sementes tratadas pode ser reco-

nhecida primeiramente pela taxa de
tratamento por semente. Esse valor in-
dica o percentual de coberturade uma
semente tratada em comparagéo ataxa
recomendada. O valor padréo hoje é
de aproximadamente 95%. Outros cri-
térios ddo contade como pode ser men-
surada a qualidade, tais como a distri-
buicdo uniforme entre as sementes, a
forca adesiva de cobertura da superfi-
cie da semente, assim como sua flui-
dez e as propriedades de envolvimen-
to. E importante que essas caracteris-
ticas ndo sejam af etadas negativamen-
te pelo tratamento.

Outrapréticaimportante € ainocu-
lacdo da bactéria rizobio nas semen-
tes, que serve para promover a fixa-
¢ao simbidtica do nitrogénio no solo.
A utilizagdo de inoculantes é especi-
almente importante em areas novas,
com baixo teor de matéria organica,
mas serve também paraas zonas tradi-
cionais de cultivo, pois permite a in-
troducéo de novas estirpes. O manejo
deve ser bem mais cuidadoso se com-
parado a aplicacéo de fungicida, pois
0 rizébio € bastante sensivel.

Por exemplo, deve-se evitar amis-
tura de fungicida ou os micronutrien-
tes (cobalto e molibnénio) com osino-
culantes ou mesmo aadministracéo do
rizébio na semente atemperaturas aci-
ma de 28 graus. “1sso pode causar a
mortalidade das células do rizébio”,
afirma Ademir Henning. “Quanto mais
ameno o clima, melhores seréo os re-

Divulgagdo

Mofo-branco: fungo que deve ser evitado a
todo o custo. Uma vez instalado na lavoura,
nao se consegue mais erradica-lo

sultados”, assegura o pesquisador.
Quanto a concentracéo de células, é
necessario estabelecer um bom nime-
ro de células viaveis de bactéria por
semente de soja, que até 0 ano passa-
do era de 300 mil, de acordo com nor-
ma do Ministério da Agricultura. m
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definido o conflito por uma area indigena ja demarcada @

e homologada pela Uni&o no interior de Mato Grosso

ma &rea com 168 mil hectares,

localizadaem Séo Félix do Ara-

guaia, nordeste do Estado de
Mato Grosso, esta no meio de um con-
flito. Ela é um fragmento da Fazenda
SuiadMissu, um latifundio de 648 mil
hectares aberto nadécada de 1960 e que
serviuacriagdo degado. Deumlado esta
oatual proprietario, Gilberto Luiz Rezen-
de, e 3 mil familias de possairos, que es-
tao no local desde o inicio da década de

1990. De outro, esta a Fundagéo Nacio-
nal do Indio (Funai), representante dos
xavantes, supostamente os donos defato.

Existem duas versdes sobre o caso.
Na da Funai, os indios foram desloca-
dos da érea pelos Irméos Salesianos e
levados para as reservas xavantes de
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S80 Marcos, Pimentel Barbosa, Mare-
chal Rondon e Parabuburi, em 1966.
Conforme Alceu CotiaMariz, antrop6-
logo da Funai, o deslocamento abriu
caminho para que o Grupo Agip do
Brasil — subsidiaria da holding italiana
ENI — estabelecesse um projeto agro-
pecuario de proporgdes imensas. O de-
talhe é que aENI tem como acionistao
Vaticano. “A IgrejaCat6licapenitencia-
se até hoje por isso”, diz Mariz.

Ja aversdo de Luiz Francisco Cae-
tano Lima, advogado dos posseirosedo
atual proprietério, mostra que a fazen-
da Suia-Missu foi adquirida pelo Gru-
po Ometo, junto com Ariosto Darriva,
para exploré-la com pecuéria. Nessa
histéria ndo entra a expulsdo ou o afas-

Divulgagéo

tamento dos xavantes. Simplesmente
elesnuncaestiveram|a ConformeLima,
apenas na década de 1980 é que a pro-
priedadefoi transferidaparaaLiquifarm,
também subsidiariadaENI, e finalmen-
te paraa Agip na década de 1990.
Promessa quebrada — Em 1992,
sob os holofotes da Eco-92, os presi-
dentesda holding italiana ENI e de sua
subsidiaria Agip do Brasil declararam
publicamente que aterra seriadevolvi-
da aos indios. O anutincio deflagrou um
movimento deinvasdo da &rea, coorde-
nado por politicos de cidades como S&o
Félix do Araguaia, no momento em que
aFunai realizavaapericiaantropol 6gi-
ca, visando a demarcacdo daterra. Se-
gundo César Augusto Lima do Nasci-




mento, procurador federal em exercicio
na Administracéo Regional da Funai em
Mato Grosso, além de ndo cumprir com
a sua parte no acordo, 0 grupo italiano
aindatratou de fazer um registro torrens
da éea — 0 que impede o exercicio das
ac0es reivindicatérias de dominio.

Diante disso, os 168 mil hectares fo-
ram declarados de posse indigena pela
portaria do entdo ministro da Justica,
Mauricio Corréa. A partir dai, iniciou-se
abatalhajudicid que se arrasta até hoje.
Imediatamente, 0S posseiros requereram
anulidade da portaria, na 12 Vara da Jus-
ticaFederal de Mato Grosso, para garan-
tir a permanéncia na éarea. O Ministério
Publico Federal, a Funai e a Uni&o, por
sua vez, responderam com uma agao Ci-
vil pablica contra o antigo proprietario,
Adelino Francisco, eoutros, incluindo os
posseiros e aAgip, paraque aareafosse
desocupada.

A decisdo favoravel na Justica Fede-
ral, que determinou ademarcacéo daterra
Xavante e 0 reassentamento dos ocupan-
tes em outra fazenda, a Guanabara, néo
foi capaz de devolver os 168 mil hectares
aosindios. Umafrentededefesadosinvea
sores foi formada no Estado, até mesmo
com 0 apoio de deputados estadual's, para
pressionar o Judiciario. Em 1998, por fim,
aFunal conseguiu demarcar e homologar
adrea, 0 que, sejulgava, encerrariao caso.
Ledo engano. Os posseirosrecorreramea
disputa na Justica continuou. Antes de ser
demarcada, para provar se redlmente era
umaterraxavantetradiciond, foi feitauma
pericia antropol dgica.

O TRF da 12 Regido reformou a deci-
s80 anterior, determinando, em 1999, que
ndo havia a necessidade da retirada dos
POSSeiros enquanto 0 assunto estava sen-
do decidido. “Isso prejudicou a questéo
dos assentamentos’, diz o procurador
Nascimento. A esgrima continuou. A
Funai pediu que os indios fossem assen-
tados independentemente da saida dos
posseiros, a0 que o juiz decidiu favora
velmente em agosto de 2000. A defesa
dos posseiros recorreu junto ao Tribunal
Regional Federal, que deu ganho de cau-
saeindeferiu aentradadosindigenas até
que fosse apreciado o mérito da questdo.

Longe do fim — O jogo de xadrez,
em gue um oponente fica tentando anu-
lar a acdo do outro, esté longe de termi-
nar. A Funai insiste que os xavantes re-
tornem mesmo com a presenca dos
posseiros. “E um absurdo aexisténciade
uma area homologada sem um Unico in-

dio. Isso € uma grilagem generaizada’,
acusa o promotor. Ele vai maislonge. “E
uma quadrilha especializada em se apro-
priar de terras publicas” Na época, con-
forme Cagtano Lima, um dos advogados
dos possairos, fatou um mandado de se-
gurancae um oficial de Justicaparaquea
liminar fosse cumprida. Antonio Pereira
Neto, diretor de Assuntos Fundiarios da
Funai, é otimista quanto ao desfecho do
processo. A meta da Fundacéo é que os
xXavantesretornemaareaatéofina doano.

O outro lado também esta otimista
quanto ao julgamento fina. Na avaliacdo
do advogado Caetano Lima, a redlidade
fética desmente o laudo da Funai, que
agpontaadreacomo tradicional dosxavan-
tes. Além disso, o registro torrens € um
trunfo para a defesa. “Desde 1994 esta
mos na Justica para anular todo o proces-
S0 administrativo sobre terras particulares
eque, de 11 anos paraca, tém sido ocupa-
das por trabahadores rurais’, diz Lima

Ao contrério do que diz aFundacéo,
0 advogado sustenta que essas 3 mil fa-
milias representadas por eleestdo nolo-
cal desde 1992, portanto, ja na 112 sa-
fra. Além disso, tém perfil de pequenos
agricultores. “Eram agricultores sem-
terra que seriam assentados na Gleba
Dom Pedro Il e ndo conseguiram.”
Outro argumento utilizado pela defesa
€ que o Estado japossui umaboa quan-
tidade de reservasindigenas, todas com
grandes extensdes, onde os direitos dos
indigenas estéo preservados.

Projeto— Alheio aprevisio devité-
riada Funai, o atual proprietério da Fa
zenda SuiaMissu, Gilberto Luiz Rezen-
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de, faz planos de negdécios para a érea
arrematadaha seis meses por R$ 3,9 mi-
Ihdes. Como os outrosinteressados, ele
usa o argumento corrente de quem esta
do lado dos posseiros. “Nunca existiu
indio por aqui”, diz. N&o foi o que re-
velou o estudo antropol 6gico realizado
pela Funai, que antecedeu 0 processo
de homologacao da area.

Além disso, Rezende, um goiano que
vive de comprar e vender fazendas, est&
promovendo uma reforma agréria priva
da para os posseiros. “ Estamos fazendo
um assentamento sem custos para o Es-
tado”, diz. No momento, 280 familiasja
conseguiram escriturae o objetivo é con-
ceder o registro da terra paraum total de
500 familias. Todas estéo recebendo lo-
tesde 121 hectares. Ai estaum dosprinci-
pais pontos atacados pelo procurador fe-
deral da Funai. Nascimento acusa 0s
posseiros maiores de utilizar os peque-
nos como massa de manobra paraa con-
secucdo de seus planos de negécios.

Desenvolvimento — Dos 170 mil
hectares adquiridos, de 40 mil a 50 mil
serdo utilizados para assentar as fami-
lias. Ainda sobram 120 mil, dos quais
70 mil hectares serdo negociadoseores-
tante entrard na negociacdo com os de-
tentores de grandes extensdes de area.
O empresario jaestipulou o valor de 30
sacas de soja pelo hectare de érea bruta.
Para 0s posseiros que tém areas maio-
res, Rezende cobrara 15 sacas de soja.
Como a érea fica localizada no entron-
camento da BR-242 e BR-158, um lado
sera destinado para a pecuaria e 0 outro
paraaagricultura. m
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ARROZ DE TERRAS ALTAS

Uma cultura ainda
SECUNDARIA

Augusto Hauber Gameiro — Esalg/USP, Carlos Magri Ferreira — Embrapa Arroz e Feijao
Patricio Mendez del Villar — Cirad, e Paulo Nazareno Alves Almeida — Esalg/USP

expansdo da fronteira agricola

no Cerrado conferiu ao arroz de

terras altas afama de desbrava
dor de éreas recém-desmatadas. A cul-
tura era usada para “ amansar asterras’,
sendo substituida, posteriormente, por
outras atividades agropecuarias. Podem-
se atribuir como principais causas dessa
substituicéo as dificuldades na comer-
cializacdo e afalta de opgdes de varie-
dades. Outros desafios estdo relaciona-
dos ao cultivo em sucessdo com asojae
no sistemaplantio direto. Portanto, para
gue o arroz de terras altas conquiste seu
espaco de formadefinitiva, € necessario
gerar rentabilidade compativel com as
demais culturas.

Ocultivodo arroz deterrasal-
tas chegou a ocupar umaérea
superior a 4,8 milhdes de
hectares no ano de
1987, sendo, em cer-
to periodo, a cul-
tura lider dos
Cerrados. A
partir da

década de 1990, entretanto, a disponibi-
lidade de &reas nativasreduziu, ocorren-
do um gradual decréscimo de plantio.

Diante desse quadro, o ProgramaNa-
cional de Pesquisa do Arroz adotou
como diretriz 0 estimulo ao cultivo em
regifes favorecidas. A partir de mode-
los de simulacdo de balanco hidrico ede
sistemas de informagdo geogréfica, foi
possivel caracterizar regifes e épocade
plantio com menor probabilidade de
ocorréncia de riscos climéticos. A grande
realizacdo

dapesquisa, porém, foi o lancamento de
variedades com tipo de plantamoderno,
mais produtivas e, sobretudo, com gréos
de melhor aparéncia e qualidade.

Essa situacdo motivou o produtor a
aprimorar o nivel detecnificacdo daori-
Zicultura. Como consequiéncia, 0 cresci-
mento médio da produtividade do arroz
foi em torno de 4,5% ao ano, durante o
periodo de 1991 a 2002. Esse avango,
no entanto, ndo conseguiu consolidar o
arroz de maneiraestavel dentro do siste-




Tipologia das microrregides em Mato Grosso
e Regides de pastagens e gado
* Regibes novas em abertura com arroz

Regides de substituicdo do arroz pela soja

com arroz

ma produtivo. E isso que se apreende na
observacdo do cultivo do cereal em Mato
Grosso, que é 0 segundo maior produtor
de arroz no Pais, ficando atras apenas
do Rio Grande do Sul, com uma produ-
¢80 média na Ultima década de 1,5 mi-
Ih&o de toneladas por ano.

Per spectivas — O estudo da din&
micado arroz deterrasatasnaguele Es-
tado permite estabelecer cinco diferen-
tes perspectivasem que seencontraacul-
tura, comprovando a estreita relagdo do
gréo com outras atividades agropecu&
rias. Uma das situacBes em que o cerea

o Regides de substitui¢do do arroz pelo milho e algodao

o Regides de soja e milho em areas de abertura

se insere em Mato Grosso é
acompanhando a implantagéo
da soja, do milho e, mais re-
centemente, do algoddo. Os
municipios mais representati-
vos dessa redlidade s&o Sorri-
so, NovaMutum, LucasdeRio
Verde e Sinop. Ou sgja, abran-
ge umavasta zona centra do Es-
tado que dispbe de um conjunto
de infra-estrutura de transforma-
¢80 e devias de comunicagdo im-
portantes, possibilitando arapida
comercidizacdo da producéo.
Uma segunda dinémica evi-
denciada é a substituicéo do ar-
roz pela soja. 1sso vem acontecen-
do devido aintroducéo da legumino-
sa em areas orizicolas tradicionais do
leste (Paranatinga) e oeste (Parecis) de
Mato Grosso. Essa perspectiva é obser-
vada também em cidades como Sorriso
e Lucas do Rio Verde. Umaterceira si-
tuagdo foi constatada no sudeste (Ron-
dondpolis e Primavera do Leste) e cen-
tro (Canarana) do Estado. O arroz vem
perdendo espago para o algoddo e para
0 milho, sendo que a evolucéo desta Ul-
timaculturasetornamaisnitidaem Cam-
po Verde e Lucas do Rio Verde.
Persiste aindaem Mato Grosso aex-
ploracdo do arroz nas fronteiras agri-
colas, em éreas recém-desmatadas ou
em pastagens degradadas. Essadinami-
cafoi encontrada no extremo norte do
Estado, nasregiGes mais orientadas para
a pecudria, onde a infra-estrutura do

agronegaécio € pouco desenvolvida e a
topografia € mais acidentada. Por essas
razBes, a sojaem municipios como Alta
Florestae Colider tem menor expressdo.

Por fim, o arroz esta presente nas
areas agricultaveis, mas com baixain-
tensidade de utilizag&o. Trata-sedere-
gides agroecoldgicas mais isoladas,
onde prevalecem a agricultura familiar,
apecuéariae os cultivos com maior valor
agregado, como as hortaligas. Os mu-
nicipios mais representativos séo Alto
Pantanal e Norte Araguaia.

O panoramadescrito resumidamen-
te faz parte de um estudo elaborado
pelo Centro de Cooperacg&o Internaci-
onal de Pesquisa Agronémica para o
Desenvolvimento (Cirad/Franca),
Embrapa Arroz e Feijdo e Escola Su-
perior de Agricultura Luiz Alves de
Queiroz (Esalg/USP).

Esse trabalho evidenciou que o ar-
roz de terras altas continua atuando
fortemente no esquema de aberturadas
areas, ou de reforma de pastagem, e
que sua participagcdo na rotagdo com
outras culturas esta ocorrendo em ni-
veis ainda abaixo do esperado. Mes-
mo em regides orizicolas tradicionais,
como Sapezal, Sinop e Primavera do
Leste, existe atendéncia de maior es-
tabelecimento de lavouras como soja
emilho.

Um destaqueimportante desselevan-
tamento foi também aconstatagdo de que
a indicagdo de novas variedades para
Mato Grosso deve contemplar pesqui-
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ARROZ DE TERRAS ALTAS

tualmente, esta ocorrendo um novo

momento para a cultura do arroz
deterras altas. Apesar de ainda persis-
tiremos cultivos em &reas recém-desma-
tadas do Cerrado, preparadas e corri-
gidasprecariamente, 0 arroz se apresen-
ta como uma alternativa em sistemas
agricolas de rotagcdo com soja. Isso foi
possivel gracgas a disponibilidade de
novas variedades, com 6tima qualidade
de gréos e altamente produtivas, quan-
do cultivadas em mel hores ambientes de
solo, como aqueles destinados ao plan-
tio da leguminosa.

Ha uma ressalva, porém. O arroz de
terras altas ainda se comporta melhor
em solos preparados, 0 que, por enquan-
to, torna-o0 menos atrativo em sistemas
de rotagdo com soja, pois grande parte
dessa cultura em Mato Grosso esta cul-
tivada sob plantio direto, técnica que
preconiza justamente o ndo-revolvimento
da terra para a semeadura.

Além disso, os estudos desenvolvidos
pela Embrapa Arroze Feijao naquele Es-
tado apontam que as técnicas de preparo
do solo afetam diferentemente a produti-
vidade do arroz. O uso do arado de aive-
ca tem proporcionado maiores produti-
vidades, variando, respectivamente, de
8% a 26%, que as obtidas com o arado
escarificador e a grade aradora.

Rota¢do com soja e arroz € uma alternativa

Luis Fernando Stone e Cleber Morais Guimaraes

Essa diferenca de produtividade pode
ser explicada da seguinte maneira: asara-
¢Oes com arado de aiveca e com arado es-
carificador, por romperem o solo a maio-
res profundidades, provavel mente, influen-
ciamfatores ambientais associadosao com-
portamento radicular que resultam no au-
mento da produtividade. O preparo efetua-
do com grade aradora foi superficial e ndo
favoreceu o crescimento radicular. Ja a su-
perioridade da aracdo em relacédo a esca-
rificacdo, certamente, deve-se a melhor in-
corporacao dos restos de cultura pelo ara-
do de aiveca.

Sabe-se que o preparo do solo aumenta a
aeracao, estimula a atividade microbiana e,
portanto, a mineralizacdo da matéria orga-
nica e liberacéo de macro e micronutrientes.
O preparo excessivo do sol o, entretanto, pode
reduzr intensivamente a matéria organica e
induzir ao balango negativo de carbono no
solo, causando degradacdo da sua estrutu-
ra, aumento da erosdo e, finalmente, perda
da sua capacidade produtiva.

Por outro lado, quando o solo se apre-
senta compactado, as plantas podem desen-
volver sistemas radiculares menores, inca-
pazes de suprir adequadamente as plantas
com &gua durante periodos de veranicos
ou mesmo durante as horas do dia com
maior demanda atmosférica, em solo com
boa disponibilidade hidrica.

O fato équearotacdo sojaearrozde
terras altas é uma opgéo que pode favo-
recer o agricultor. Via de regra, a rota-
¢do tem efeito benéfico, pois melhora a
estruturacdo do solo, com atuagéo dire-
ta sobre 0 aumento da sua reserva hidri-
ca. Adicionalmente, € comum, nos siste-
mas de rotacéo que privilegiam legumi-
Nnosas como a soja, 0 aumento do esto-
gue de nitrogénio no solo. Emvirtude das
altas aplicacOes de calcario, porém, ndo
s80 raras as vezes que esses solos apre-
sentam saturagdes por basesacima do re-
comendado para a cultura do arroz.

Nessas circunstancias, € muito co-
mum a ocorréncia de deficiéncia de mi-
cronutrientes, como zinco e ferro. Essa
situacdo pode ser contornada pela adu-
bacéo com micronutrientes ou pelo pre-
paro do solo, principalmente como o ara-
do de aiveca, trazendo a superficie a ca-
mada mais profunda, geralmente mais
acida em comparagéo coma superficial.

Finalizando, os estudos mostram
que, demodo geral, a adubacéo ndo traz
impactos rel evantes na produtividade do
arroz apos soja. No entanto, é recomen-
davel fazer uma adubagdo minima de
reposicao para a semeadura do arroz.
Deve-seaplicar cerca de 100 kg por hec-
tare da formula comercial 4-30-16, para
garantir uma boa lucratividade.

sas de manejo adequadas as caracteristi-
cas locais, pois 0s sistemas apresentam
diversidade de préticas agrondmicasque,
por suavez, divergem quanto a exigén-
ciatecnoldgica. Exemplificando, é pos-
sivel delimitar &reas ao norte do Estado,
onde predominam as variedades Cirad
141 e Maravilha. Ja a variedade Prima-
vera é amais plantada na regido de Si-
nop e Sorriso e ao sul de Mato Grosso.

Para melhor desempenho dos mate-
riais lancados, portanto, € fundamental
considerar essas particularidades. Nes-
se sentido, 0s aspectos que determinam
0s nichos mais apropriados para as va-
riedades s&0 a adaptabilidade ao siste-
ma produtivo, o perfil dos produtores,
as condicdes de solo e clima, otipo ea
qualidade damatéria-primacomercializa
da e adisponibilidade da semente.

Em segundo plano — A pesguisa
deve também criar alternativas espe-
cialmente para o plantio direto, para a
integracéo efetivado arroz deterrasal-
tas. Aliado aisso, outro fator importan-

te para o sucesso é amudanca defiloso-
fiados produtores. O arroz ndo pode con-
tinuar a ser encarado como atividade

Francisco Lins

Pesquisa permitiu o langamento de variedades
mais produtivas e com gréos de maior qualidade

secundaria. O produtor deve atentar para
aaplicacdo corretadastecnologias, asre-
comendagdes sobre tratos culturais e as
épocas de plantio e colheita adequados.

Em outros Estados, como Rondénia
e Parg, onde as &reas e a producéo estéo
aumentando de forma continua, o arroz
deterrasatastem permanecido como cul-
turadesbravadora. Entretanto, deve-sefa-
zer aressalvaentreessasituacéo eaexis-
tente na abertura dos Cerrados na regido
do Brasil Central na década de 1970.
Atuamente, os cultivos da regido pré-
amazonica sdo mais tecnificados e con-
tam com um produto com qualidade de
gréo e de melhor aceitagéo no mercado.

Certamente, 0 conhecimento dessas
dindmicas de interacdo do arroz de ter-
ras altas e os tipos de relacéo que se es-
tabelecem entre as culturas sdo funda-
mentais, tanto para o melhor gjuste das
pesquisas, como para o plangjamento de
politicas, visando a obtencéo de resulta-
dos que tornem o agronegécio brasilei-
ro sustentével. m
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INFORMATIVO DO CAMPO

andlise foliar € uma importante

ferramenta para a avaliagdo do

estado nutricional das plantas,
sendo possivel identificar seascondicles
estéo adequadas para a cultura aém das
possiveis necessidades de dteracdo no
programa de manejo e adubacéo utili-
zado, principalmente quando associa-
do aos resultados do diagndstico nutri-
cional com outras informacfes, como
analises de solo, adubacbes, manejo da
fertilidade, produtividade e as observa-
¢des no campo.

esta, respectivamente, abaixo ou acima
do nivel étimo.

Do ponto de vista prético, como 0s
nutrientestém inter-rel agdes, adeficién-
ciaou excesso de um pode interferir em
todos os demais elementos. A partir dis-
to, podemos interpretar o DRIS como
uma ferramenta que nos auxiliara nato-
mada de decisdes como:

e Aumentar a disponibilidade ou
préticasde mangjo parao nutriente mais
limitante.

DRIS — Sistema Integrado
de diagnose
e recomendacao

Bernardo Nogueira, engenheiro agronomo — KLEFFMANN; e Armando Parducci, engenheiro agronomo — |BRA
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e Evitar ou diminuir aaplicacéo do
nutriente em excesso.

o Naproximasafra, fazer novo gjus-
te, podendo a limitag&o ser por outro
nutriente, desde que o nutriente maisli-
mitante na safra anterior tenha sido su-
prido de forma eficiente.

e O ajuste sera cada vez mais
“fino” e as produtividades estabiliza-
réo em funcéo de potencial da culti-
var, do clima, da época de semeadura,
das doengas e das pragas. m

O Sistema Integrado de Diagnose
e Recomendacdo (DRIS) foi desen-
volvido paraordenar osnutrientesque
mais limitam a produtividade das la-
vouras e identificar casos em que a
producgo esta limitada por desequili-
brio nutricional, mesmo quando ne-
nhum dos nutrientesestdabaixo deseu
teor adequado.

O DRIS baseia-se no célculo de
um indice para cada nutriente, com-
parando-se as relacles entre um nu-
triente e cadaum dos demais elemen-
tosnaamostrasob diagnose. O DRIS
tem sido gplicado em vérias culturas,
oMo 0ja, canarde-acUcar, batata, pi-
nus, trevo-branco, grama pernambuco
(Paspalum notatum), maca, aface, pi-
nheiro, café, cebola, citrus, milhoepas-
tagens(Ryegrassswards), entreoutras.

A elaboracao de banco de dados
regionais, apartir daandisedeplan-
tas aos 20-25 dias apds a emergén-
cia, objetiva agilizar a disponibili-
dade de nutrientes mais limitantes,
ainda na safra analisada.

Como interpretar os indices
DRIS— Caso o indiceDRISdeum
nutriente for igual a zero, significa-
raque este elemento esta em perfei-
to equilibrio com outros nutrientes.
Se o indice DRIS estiver negativo
ou positivo, indica que o nutriente
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KLEFFMANN. Informagbes gerando produtividade no campo.
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PASTAGENS

Degradacao e alterna

Ademir Hugo Zimmer, Armindo Neivo Kichel e Manuel Claudio Macedo — pesquisadores da Embrapa Gado de Corte

degradacéo das pastagens é um

dos maiores problemas da pe-

cuariado Brasil naatualidade.
Estima-se que 80% dos 50 a 60 mi-
Ihdes de hectares de pastagens culti-
vadas do Brasil Central, que respon-
dem por 55% da producéo de carne
nacional, se encontram em algum es-
tadio de degradacdo. Esse problema
afetadiretamente a sustentabilidade da
pecuéria. Considerando apenas afase
derecriae engordade bovinos, apro-
ducdo animal em uma pastagem de-
gradada pode ser seis vezes inferior
ade uma pastagem recuperada ou em
bom estado de manutencéo.

O que é — Degradacéo de pasta-
gens é um processo evolutivo de per-
da de vigor e produtividade forragei-
ra, sem possibilidade de recuperacéo
natural, que afeta a producéo e o de-
sempenho animal e terminacom ade-
gradagdo do solo e dos recursos na-
turais em funcdo de manejos inade-
quados. Causada por diversos fato-
res, dentre eles, ma escolha da espé-
cie forrageira, ma formagéo inicial,
falta de adubacdo de manutencéo e
manejo da pastagem inadequado, a
degradacao precisa ser revertida para
garantir aprodutividade e aviabilida-
de econbmica da pecuaria.

O quefazer — A degradacdo pode
ser evitada com o uso de tecnologias
que mantenham a producéo no pata-
mar desejado, observadas as poten-
cialidades do clima, do solo, daplan-
ta, do animal e do sistema de manejo
adotado. No entanto, quando as pas-
tagens estdo em processo de degra-
dacdo, estas precisam ser recupera-
das ou renovadas.

Recuperar uma pastagem consis-
te no reestabel ecimento da producéo,
mantendo-se amesma espécie ou cul -
tivar. Ja renovar uma pastagem con-
siste no reestabel ecimento da produ-
¢do com a introducdo de uma nova
espécie ou cultivar.

Para a tomada de decisédo de qual
método seguir, é de fundamental im-
portancia proceder um diagnadstico,
conhecer o histérico da area e definir
0 sistema de producéo a ser implan-
tado apOs a recuperacdo ou renova-
¢do. Do diagndstico devem constar,
dentre outras, informacg6es sobre o
clima, as classes de solo, a topogra-
fia, as propriedades quimicas e fisi-
cas do solo, aespécie de forrageira, a
produtividade, aocorrénciade pragas
e doencas, o0 manejo animal vigente,
o perfil dos custos de producado e o
sistema de producéo adotado.

A recuperagdo ou renovagdo pode
ser efetuada de forma direta ou indi-
reta. Define-se como forma direta
guando no processo se utilizam ape-
nas préticas mecanicas, quimicas e
agrondmicas, sem cultivos com pas-
tagens anuais ou culturas anuais de
gréos. O uso intermediario de lavou-
ras ou de pastagens anuais caracteri-
zaaformaindireta de recuperacéo ou
renovacao de pastagens

Recuperacéo direta — Esta pra-
tica, namaioria de suas modalidades,
apresenta menor risco para o produ-
tor e é aconselhada quando a pasta-
gem degradada esta localizada em re-
gides de clima e solo desfavoréveis
para a producéo de graos, com falta
ou poucainfra-estrutura de maquinas,
implementos, estradas e armazena-
gem, condic¢des de comercializacdo e
aporte de insumos; menor disponibi-
lidade de recursos financeiros; difi-
culdades de se estabelecer parcerias
ou arrendamentos e necessidade de
utilizacdo da pastagem a curto prazo.

Dependendo do estadio de degra-
dacdo da pastagem, pode-se escol her
dentre os véarios métodos de recupe-
racéo direta. Quanto mais avangado o
processo de degradacdo, mais drasti-
ca sera aintervencao, com maior ni-
mero de operacdes e 0s custos mais
elevados.

Geralmente, a recuperacéo direta
pode ser categorizada pela forma
como se atua na vegetacéo da pasta-
gem degradada: sem a destruicdo da
vegetacdo, com a destruicdo parcial
da vegetacdo, com a destruicéo total
da vegetacgao.

Recuperacdo direta sem des-
truicdo da vegetacdo — Este siste-
ma é utilizado quando as causas prin-
cipais dadegradacéo sdo o manejo ina-
dequado da pastagem e ou a deficién-
cia de nutrientes. A pastagem deve
estar bem formada, sem invasoras,
sem solo descoberto e compactado,
e sem erosdo. Deve-se gjustar a lota-
cao animal e o sistemade manejo para
a produtividade desejada, objetivada
a potencialidade do solo, do clima e
da forrageira, e a recuperacdo feita
com aplicagdo superficial ealango de
adubos e corretivos, sem preparo do
solo, com doses cal culadas, segundo
andlise quimicadafertilidade.
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Recuperacédo direta com des-
truicdo parcial da vegetacdo — Este
sistema € indicado quando as causas
dadegradacéo forem o manejo inade-
quado da pastagem, a deficiéncia de
nutrientes, a compactagéo do solo,
pastagens malformadas, ou interesse de
introducdo de leguminosas. Inicialmen-

te, pode-se aplicar um dessecante na
pastagem, em doses que permitam o
retorno davegetacdo, parafacilitar as
operagfes mecanicas e a introdugdo
de consorcios quando for o caso. Se
houver compactacéo do solo, utiliza-
se um subsolador ou escarificador,
com ou sem dessecagdo. Nao haven-

do compactacao, pode-se utilizar o plan-
tio direto com umaplantadeiraapropria-
da. Em ambos os casos, pode-se efetuar
simultaneamente a adubacéo, ressemea-
dura de sementes da forrageira, intro-
ducéo de leguminosas ou de forrageira
anual, como o milheto, parapastejoime-
diato e amortizacdo dos custos até o re-
torno da pastagem recuperada.
Recuperacdo direta com des-
truicdo total da vegetacdo — E in-
dicado quando a pastagem esta no
estadio mais avancado de degradacdo
com baixa produtividade de forragem,
solo descoberto, elevada ocorréncia
de espécies indesegjaveis, anuais ou
retorno da vegetacéo natural, grande
quantidade de cupins e formigas, solo
com baixa fertilidade e alta acidez,
compactacado e ou erosdo do solo, e o
produtor deseja manter a mesma es-
pécie ou cultivar. Este é o sistema de
recuperacao de custos mais el evados,
pois exige operaces de maquinas para
preparo total e de praticas de conser-
vacao do solo. E indicado paraincor-
porar corretivos efertilizantes de for-
ma mais uniforme e profunda no per-
fil do solo. A mesma espécie forra-
geiraé plantadaimediatamente de for-
ma solteira ou em consorciacdo com
leguminosas. m
Continua na proxima edicéo

Ndo perca na proxima edicdo
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NOTICIAS DA ARGENTINA

TRANSGENICOS: controvérsia com a Europa

A partir de 2004 a
Unido Européia exigira
a rotulagem dos pro-
dutos transgénicos,
afetando as exporta-
¢bes nacionais de
soja e derivados.
Como consequéncia,
a Argentina acompa-
nhou os governos dos Es-
tados Unidos e do Canad& na
apresentacdo redizada na Organizagdo
Mundia de Comércio (OMC). A mes-
ma requer uma solicitagdo para a aber-
turade um painel que examine aregula-
G0 européa sobre transgénicos.

A acdo dos paises da América foi
uma resposta a legislacéo, aprovadaem
maio, que imp&e a rotulagem obrigatd-
ria aos produtos vegetais suspeitos de
conter organi smos geneticamente modi-
ficados. A Argentina, o principal expor-
tador defarelo e 6leo aEuropa, tem 90%
da érea plantada com soja transgénica.

Logo que os EUA, a Argentina e 0
Canada pediram a OMC o inicio de um
mecanismo de consulta informal, em
maio, abriu-se um prazo de 60 dias para
gue se chegasse a algum consenso. Mas
em 7 de agosto, Washington anunciou
oficialmente queiriaapresentar umaso-
licitagdo para a criagdo de um grupo de
especialistas sobre a questéo.

O comissario europeu de Comeércio,
Pascal Lamy, mostrou-se surpreendido
pela solicitacdo, que considerou “injus-
tificada”. “Haviamos aberto um dido-
go, que cremos construtivo, com Argen-
tina, Canada e EUA sobre esse proble-
ma. Deploramaos que recorram agora a
um procedimento injustificado”, decla
rou Lamy, afirmando que a regulamen-
tacdo européia é “clara, transparente e
ndo-discriminatéria’. Lamy declarou
sentir-se “convencido” de que a OMC
“confirmara que a Unido Européia res-
peita plenamente suas obrigacoes’.

O didlogo terminou, precisamente,
pela normativa referente a rotulagem,
gue obrigara os paises como Argentina

A rja

a investir para segregar 0s
.. gréoseimplementar aras-

treabilidade de seus
produtos.

O regulamento
adotado pela Unido
Européa exige acusar

a presenca de OGM
quando constitui mais
de 0,9% do produto comer-
ciaizado. O nivel detoleranciase
reduz a 0,5% quando se trata de OGMs
ndo-autorizados na Europa. A norma,
que exclui os lacteos e as carnes, acom-
panha uma diretiva destinada para que
0s agentes comerciais que utilizem ou
mani pulem produtos transgénicosimple-
mentem um sistema de rastreabilidade.

Umavez apresentadaademandafor-
mal diante da OMC, os especialistas da
OMC tém um ano paratomar umadeci-
s80 sobre o conflito. Depois disso, qual-
quer parte poderd apelar, devendo-se
chegar aumaresolucéo aofimde 90 dias.
Se ganharem, as nacdes que efetuam a
reclamacdo poderdo impor sancdes por
travas comerciais.

China complica— Asrestricbes ao
ingresso da soja geneticamente modifi-
cada na China, anunciadas para setem-
bro, ja foram constatadas no principio
de agosto, com adetencdo de navios ar-
gentinos. Essa medida das autoridades
sanitarias chinesas complica a descar-
ga de 17 barcos com cerca de 700 mil
toneladas, que podem enfrentar demo-
ras quarentenarias.

As expectativas do mercado sfo de
gue essa proibicédo da Chinaasimporta-
¢Oes de soja sgja SO temporal, uma vez
gue o pais asidtico é atamente depen-
dente da mercadoria procedente do ex-
terior. Cabe destacar também que uma
provavel limitacdo de suas compras de
gréo de soja pode derivar em aumento
de compra de 6leo e farelo no mercado
mundial, situagdo queincidiriapositiva-
mente Nos precos desses produtos.

As vendas de soja argentina 2002/
2003 chegam a 8 milhdes de tonel adas,

CHACRA

Trigo

A prolongada deficiénciade umi-
dade no sudeste de Buenos Airestem
reduzido as expectativas de plantio,
0 que se somaasubstituicdo detrigo
por milho e soja no centro e norte
dessa provincia. A érea final é pro-
jetada em 5,8 milhdes de hectares,
3,3% abaixo do ano anterior.

Soja
Asexpectativas paraasafra2003/
2004, que comegaraem outubro pro-

Ximo, indicam um novo incremento
da &rea destinada a ol eaginosa.

Novilho

Os precos da fazenda se mantém
firmes — $ 1,9/kg vivo para o novi-
Iho —, devido a uma oferta relativa-
mente restrita.

Leite

Todas as projecdes indicam uma
recuperacao da producdo para 2004.
Tradicionalmente, 0 setor ndo est sa-
bendo resolver esses movimentos ci-
clicos, pelo qual sdo previstos novos
inconvenientes em matériade pregos.

sendo que quase a totalidade destas ja
estava embarcada (fonte SAGPYA).
Esse volume vendido pode ser consi-
derado satisfatério para essa época do
ano, mas € importante para manter o
fluxo comercial e o répido ingresso da
mercadoria argentina estacionada nos
portos chineses e a continuidade da de-
manda do pais asiatico no mercado
mundial, que, devemos ter em conta, €
na atualidade nosso principa cliente.
Do contrario, deveriamos apontar nos-
sa oferta para a Uni&o Européia, um
mercado mais exigente em relacdo aos
OGMs, mas com importacdes anuais da
ordem de 20 milhdes de toneladas.

LACTEOS: clima pesado

Os dirigentes do setor leiteiro
continuam a espera de um sinal das
industrias que indique uma volta
atrés na queda do preco do leite du-

rante o més de julho. Entretanto, cres-
ce o clima de tensdo no setor, ja que,
sem haver acordo entre as partes, 0s
produtores iniciariam medidas de for-
¢a. Ainda que amaioriadas usinas|ac-

teas tenha confirmado o gjuste do
preco damatéria-prima, os represen-
tantes da producéo abriram um com-
passo de espera para que 0s empre-
sarios revejam a medida.
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Atencao ao manejo de

plantas DANINHAS

manejo das plantas daninhas

no sistema plantio direto deve

ser encarado, em primeiro lu-
gar, de acordo com uma filosofia inte-
grada, onde varios aspectos passam a
ser decisivos para a obtencdo de bons
resultados, e ndo simplesmente 0 uso
deste ou daquele método de controle.
Dentre esses aspectos pode-se comen-
tar o que segue:

Rotacéo de culturas — Entenden-
do-se aqui que a dobradinha soja/mi-
Iho safrinha ndo configuraumarotacao
e sim uma sucessao de culturas. A au-
séncia de rotacdo de culturas sempre
leva a selecdo de espécies infestantes,
que passam a predominar, tornando-se
de dificil controle, o que acaba levan-
do a0 uso de altas doses de herbicidas
com altos custos.

Producao de palhada — Um dos
papéis da palhada no plantio direto é a
supressao de plantas daninhas, pela
competicdo, sombreamento e mesmo
alelopatia. Plantio direto sem palhada
sempre traz consigo inimeros proble-
mas e um deles é a exagerada prolife-
racdo de plantas daninhas.

I ntegracéo com outras atividades
como a pecudria — Essa pratica con-
figura excelentes programas de rotacéo

Mércio Scaléa, engenheiro agrénomo da Monsanto

de culturas, que trazem muitos benefi-
cios, podendo-se citar como exemplo a
“desinfeccéo” do solo de agentes pato-
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génicos. S&o classicos os casos de redu-
¢ao do potencia de indculo de doencas
como Fusarium e Sclerotinia e dos
nematoides, proporcionados pela ro-
tacdo com a pecuéria, além da mini-
mizacao dos problemas com as plan-
tas daninhas.

M anej o mecanico —Com rogadei-
ras, trituradores ou rolos faca, paraevi-
tar producdo de sementes e forcar re-
brotes tenros, de mais facil controle.

M étodosalter nativosde semeadu-
ra— Como a sobre-semeadura, visan-
do implantar culturas para producéo de
massaem tempo habil, que virdo acom-
petir com o mato.

Manejo quimico — Com o uso dos
herbicidas. O manejo quimico dasplan-
tas daninhas no sistema plantio direto
reveste-se de algumas caracteristicas
gue vale a pena analisar de modo mais
detalhado, pois se baseia principa mente
na utilizac&o de herbicidas durante todo
ociclodasculturas, ao contrario dossis-
temas tradicionais de plantio, em que as
operacOes de preparo de solo sdo coad-

Plantio direto sem palhada sempre traz consigo inUmeros
problemas, um deles é a grande proliferacao de daninhas

Matérias jornalisticas
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juvantes dos herbicidas nesta tarefa.

Num sistematradicional de cultivo,
os herbicidas so usados principa mente
apos a instalagdo das culturas, com a
utilizacdo de produtos pré e pos-emer-
gentes, dependendo do momento, do
tipo e do estadio de desenvolvimento
daplanta daninhae do planejamento da
propriedade.

No plantio direto, os herbicidas séo
usados em trés situagdes, como segue:

* Pré-plantio: naaplicagdo chama-
da de “manegjo” ou dessecacéo, que se
baseiaem herbicidas ndo-seletivos, sis-
témicos ou de contato. Essa aplicacéo
de manejo, por suaimportancia, confi-
gura-se como um dos fundamentos do
sistemaplantio direto, motivo pelo qual
seraanalisadamaisprofundamentelogo
adiante.

* Pos-plantio: com o uso de pro-
dutos pré e/ou pds-emergentes sel eti-
vos, em tudo equivalentes aos usados
num plantio tradicional, motivo pelo
gual ndo cabe agui uma analise mais
profunda.

do e provocar menor impacto ambiental.
Pode-se dizer hoje que o dlifosato foi 0
produto que tornou o sistema plantio di-
reto viavel e acessivel aos mais diversos
tipos de produtor, pois é sabido que as
primeirastentativas com o sistemadatam
da década de 1940, mas a sua grande ex-
pansdo coincidiu com apopularizacdo do
glifosato, entre 1980 e 1990.

O sucesso do glifosato no sistema
plantio direto se deve a grande eficién-
cia (controlando diferentes espécies,
sgjam elas mono ou dicotileddneas), ex-
cepciond flexibilidade (controlando plan-
tas nos mais diversos estadios de desen-
volvimento), auséncia total de aco resi-
dua no solo (gracas aforte absorcéo de
suas moléculas aos coldides, perdendo
instantaneamente qual quer agdo herbici-
da), excelente perfil toxicoldgico (prati-
camenteindcuo aqualquer organismo que
nao sgja vegeta), excepcionals caracte-
risticasambientais (onde o balango repre-
sentado por sua solubilidade, sua absor-
¢80 e suameiavida no solo, praticamen-
te, o classificam como néo contaminante
deédguas, sgam elasprofundas, samelas
superficiais) e baixo custo.

No PD, os herbicidas sdo usados em trés situagoes:

pré-plantio, pés-plantio e pos-colheita

* Pés-colheita: apesar deinadequa-
do, é por este nome que € mais conhe-
cidaaaplicacéo de herbicidas no outo-
no/inverno, logo apésacolheitadacul-
tura de verdo ou de safrinha. Por sua
novidade, seramaisbem discutidamais
adiante.

Aplicacdo demanegjo— A grande
maioria das aplicacdes chamadas de
“manejo” é feita com base no uso de
herbicidas sistémicos, em especia o gli-
fosato, ja que os produtos de contato,
como paragquat e MSMA, tém sua acéo
muito limitada em plantas mais desen-
volvidas, que geralmente rebrotam dias
apos aaplicacéo. O principa campo de
atuacdo desses produtos hoje é a apli-
cacdo em seqliéncia ao glifosato, logo
antes ou depois do plantio, funcionan-
do como uma“queima’ rapidasobre as
plantas ja afetadas pelo produto sisté-
mico.

O glifosato tem substituido com su-
as operacdes de grades e nivelado-
ras para o controle do mato no momento
do plantio, dém de ser mais barato, rapi-

Aplicagdo de poés-colheita — A
base da filosofia do plantio direto é a
producéo de palha e a manutencao,
sempre que possivel, de culturas so-
bre o0 solo namaior parte do ano, sgja
paraproduzir gréos, forragem ou mes-
mo s6 palha. Existem, todavia, situa-
¢bes em que isso € dificil ou quase
impossivel, geralmente pela auséncia
de condic¢des de umidade. Isto ocorre,
infelizmente, em grande parte das éreas
de plantio direto nas regides centrais do
Brasil e mesmo no Parand. Nestas
areas é praticado um tipo de plantio
direto chamado de ** plantio direto no
mato ou de pousio’”, significando que
0S So0l0s permanecem em repouso en-
tre abril emaio (colheitados materiais
mais tardios) e outubro e novembro
(novo plantio de verdo), por absoluta
impossibilidade de plantio de qual quer
espécie cultivada. Nesse periodo, ind-
meras espécies de plantas daninhas
proliferam, perenizam-se, produzem
grandes quantidades de sementes e
abrigam muitas espécies de pragas e
doencas. Paraessas éreas, foi desenha-

PLANTIO DIRETO

da a aplicacéo de pos-colheita, dentro
das seguintes perspectivas:

— Eliminar as plantas daninhas an-
tes de produzirem sementes: que traz
uma reducdo do banco de sementes
para o préximo plantio.

— Eliminar as plantas daninhas an-
tes de se tornarem perenes: o0 que per-
mite um controle mais fécil.

— Diminuicdo da necessidade de
misturas com outros produtos (por
exemplo, 2,4-D), na aplicacao pré-
plantio.

— Eliminar as plantas daninhas
num momento em que elas estdo mais
sensiveis aacdo do glifosato, por esta-
rem acumulando reservas parao inver-
no, o que auxilia na translocagéo do
herbicida.

— Reduzir os ambientes de refu-
gio parapragas e doencas, notadamen-
te percevejo castanho, nematéides e oi-
dio, por exemplo.

A aplicacéo de pbs-colheita é fei-
ta, como diz o nome, apds a colheita
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O mangjo de plantas daninhas passa a ser um forte
aliado na otimizacdo dos resultados do plantio direto

daculturade veréo, sempre que pos-
sivel logo apos a queda das dltimas
chuvas, que garantem a germinacao
de muitas sementes remanescentes
no solo, sendo ent&o eliminadas. As
areas assim tratadas chegam ao mo-
mento do préximo plantio ainda bas-
tante limpas, permitindo significati-
va reducdo nas doses dos herbicidas
a serem usados, seja na dessecacao
de manejo, seja no uso dos produtos
seletivos apds o plantio.

E conveniente esclarecer que
onde se puder fazer safrinha, onde se
puder implantar uma cultura para
pastejo ou cobertura e onde as espé-
cies presentes ndo configurem gran-
de problema de perenizacéo, produ-
¢édo de sementes ou abrigo de pragas/
doencas, a aplicacao de pos-colheita
deve ser evitada, sendo preferivel

manter o solo coberto, mesmo que
seja por mato.

Fatores que afetam a acao do gli-
fosato — Apesar de largamente utili-
zado, reflexo de sua alta eficiéncia, al-
gumas surpresas podem ocorrer duran-
teaaplicacdo do glifosato, se certos cui-
dados ndo forem seguidos:

— Volume de calda: deve ser su-
ficiente para uma boa cobertura das
plantas daninhas a controlar, sempre
tendo em mente que quanto menor o
volume de calda aplicado (ou seja,
gquanto maior a concentracdo do pro-
duto na calda) melhor e mais rapida
€ a absorcéo.

— Uso de adjuvantes: as formu-
lacBes de glifosato ja trazem, de f&-
brica, os surfactantes especificos na
concentracdo adequada, motivo pelo
qual ndo se justifica a adicao de ne-

nhum outro produto, a ndo ser nos
seguintes casos:

1) Volume de calda muito alto, aci-
ma de 350/400 litros’ha, o que causa
grande dilui¢ao dos surfactantes dafor-
mulagdo, que precisam ser recompos-
tos, usando produtos néo-idnicos a
0,5% vv.

2) Produtos que agem na melhoria
da qualidade da pulverizacdo: ao me-
Ihorar a aplicacéo, melhora-se a acéo
do glifosato, mas deve-se tomar cui-
dado com produtos novos e aparente-
mente milagrosos, que garantam redu-
¢ao0 de dosagem. Nessas situacOes, é
conveniente primeiro testar em &rea
reduzida para depois adotar em gran-
de escala.

— Uso de nitrogenados (uréia ou
sulfato de aménia): o nitrogénio, de
modo geral, tem acao estimulante do
metabolismo das plantas, ativando-
as, 0 que pode se traduzir no apare-
cimento mais rapido dos sintomas,
mas ndo permite a reducéo de doses.
Caso se decida usar, deve-se preferir
o sulfato de aménia a 2%, tomando
cuidado com a qualidade do produ-
to: costumater tantas impurezas que
pode chegar a atrapalhar em vez de
ajudar. No caso de uso de uréia, a
concentracdo é de 0,5%. Atualmen-
te, sO existe um dessecante a base de
glifosato que contém esse tipo de ati-
vidade nitrogenada (Roundup WG);

— Qualidade da &gua: &guas sujas
(barrentas, com argila em suspenséo)
ja comegam a bloquear o produto an-
tes mesmo da aplicacdo, devendo ser
evitadas;

— pH da &gua: o pH reflete a
concentracdo de sais e ions na agua
(carbonatos, sulfatos, bicarbonatos,
ferro, célcio, aluminio, etc.) e sao
essas substancias que podem afetar
a acdo do glifosato. Aguas com con-
centracdes normais desses materiais
(até 200 mg/litro), o que significapH
entre 5,5 e 7, sdo adequadas para a
aplicagéo do glifosato, tendo o pH re-
baixado para entre 4 e 5 ap6s a adi-
¢édo do produto, o que é normal.

Portanto, tendo em mente a filo-
sofia de uma integracdo entre os mé-
todos de controle e seguindo as re-
comendacdes de técnicos capacita-
dos, 0 manejo das plantas daninhas
passa a ser um forte aliado na otimi-
zacao dos resultados do sistema plan-
tio direto. m
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AGRIBUSINESS

ACUCAR E ALCOOL

S egundo o ultimo boletim de uma co-

de 146,01 milhGesdetonel adasante 149,1
milhdes produzidos na safra de 2002/
2003. Para 0 consumo, essa mesma co-
mercializadora faz umaprevisiode 144,9
milhdes de tonel adas para 2004, cercade
2% a mais que em 2003. A RUssia, 0
maior importador de aglcar brasileiro,

importagdes do primeiro semestre deste
ano. O volume importado foi de 2,302
milhdes de tonel adas diante de 3,309 mi-

2002.

Na bolsa de Nova York e nade Lon-
dres, entre 13 e 20 de agosto, 0 compor-
tamento das cotacOes foi estavel, sem
grandes oscilages. Na BM&F, as cota
¢Oes seelevaram paratodos osvencimen-

mercializadora briténica, aestimativa
da producdo mundial de aglicar na safra
2003/2004 (outubro a setembro) devera
ser 2,1% menor, acancando um volume

apresentou uma diminuicao de 30% nas

Ihdes de toneladas paraigual periodo de

tos, com destaque para 0s vencimentos

Carlos Alberto Widonsck/Luiz Felipe Vilera — carlosw@bmf.com.br

mais longos (novembro/2003, fevereiro/
2004 e abril/2004), com valorizacdo de
1,20%, 1,14% e 1,12%, respectivamen-
te. E interessante a observacéo dos spre-
adsentreo mercadointernacional, o mer-
cado spot eaBM&F. No mercado de dl-
cool, os estoques registrados na Regido
Centro-Sul atéaprimeiraquinzenadeju-
Iho de 2003 totalizaram 2,77 bilhdes de
litros ante os 2,09
bilh6es de litros do
mesmo periodo de
2002, um aumento
de 32,4%. SO esse
fato, segundo fon-
tesdo mercado, €li-
minariaosrumores
de que poderia ha-
ver risco de desa-
bastecimento. Na
BM&F, ascotactes

4900
4600
4300

8

£ 4000 -

5
3700

Z 3400 4
3100

2800 +

2500

Artigo redigido em 18/8/2003

Safra 2003/2004: Brasil sem risco de desabastecimento

bro/2003), com cotacdo de R$ 768,00/m3
no dia 20 de agosto diante de R$ 763,00/
m3 no dia 13 de agosto e val orizagao aci-
ma de 3% para os vencimentos maislon-
gos (ver gréafico). Vale lembrar aos parti-
cipantes desse mercado que o préximo
vencimento, setembro/2003, e posterio-
resestdo no novo formato de negoci agéo.
Maiores informagdes no site daBM&F.

Evolugio dos Contratos em Aberto de Alcool Anidro — BM&F

dedcool anidro se-
guiram estaveis
para 0 vencimento
mais curto (setem-

ALGODAO

York, verificadanostrésultimospre-
g0es, sugere que 0 mercado esté encon-
trando patamares de pregos mais eeva-

nos diasimediatos adivulgacéo relatério
do USDA. Corre naticia, ndo confirma-

teria liberado compras €, caso se confir-
me, pode-se prever um mercado maisfir-

USS$¢ 50,00/Ip e da safra 2004, embar-
gue de julho/2004 em diante, existem
compradores a US$¢ 54,00/Ip. Agentes

comrelacdo aum furacdo que poderaatin-
gir o Texas e provocar significativa que-
brade produg&o, pois essaregido respon-
depor 25% dasafranorte-americana. No
mercado interno, o produto esta um
pouco mais oferecido, principamente
de algodbes da Bahia, Estado que teve

ata das cotacdes na bolsa de Nova

dos ap6s os movimentos especulativos

da, no sentido de que o governo chinés

me, em curto prazo. O prego dotipo 6, da
safra2003, Posto Paranagué, recuou para

do mercado continuam na expectativa

0 maior crescimento de area plantada

Relatdrio da USDA agita mercado internacional

—de 70,2 mil hectares para86,3 mil hec-
tares, mais 23%. Os comerciantes estéo
bem ativos, pois sdo o0s agentes que tém
assumido os riscos relativos ao forneci-
mento as fiacBes, cujaliquidez financeira
30 serda melhorada com sensivel aumento
de consumo de manufaturados téxteis. As
ofertas de compra, para pagamento avis-
ta, et@oemtornode

Plinio Penteado de Camargo — gma@bmf.com.br
Artigo redigido em 18/8/2003

Goiés (600), Parana (110) e Bahia (500)
Osnegaciosdeimportacdo foram de2.300
toneladas. Nabolsade Nova York, o ven-
cimento outubro/2003 fechou em alta,
USS$¢ 56,20/Ip —amais elevadado perio-
do sob andlise. A média das cotagles foi
de US$¢ 55,18, sendo que, no dia 15/08,
seregistrou amenor cotacdo, US$E 54,52.

R$1,60/Ipevende- 5 .
dores aR$ 1,63/l p. Evolucao do Preco do Algodao no Mercado Interno
No mercadoregula- 10

mentado pela 165

BM&F, foram re- 160 /W
gistrados negécios 155

no montante de 150 «-w/"

12.019 toneladas, 145

inferior em 15.090 140

quilos comparado 135 1- - - . . - - - -
as 27.028 toneladas g g g g g g g g g
da semana passada. B 5 3 2 S g 8 S s
Pa’ae(porta;éb, fO' —— Pregos a vista

ram destinados

1.210 toneladas de
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Luiz Claudio Caffagni/Sandra Scanoni — Iclaudio@bmf.com.br/sandrascanoni @omf.com.br

BM&F indica boa remuneracao para safra de verao

essa semana, as cotagfes da Bolsa

de Chicago apresentaram alta em
todos os vencimentos. Na semana de
14 a 20 de agosto, os vencimentos se-
tembro, novembro de 2003 (colheita
dos EUA) e marco de 2004 (colheita
no Brasil) valorizaram-se 4,5%, 5,1%
e 4,4%, com os vencimentos fechando
a US$ 5,765/bushel, a US$ 5,767/bu-
shel eaUS$ 5,772/bushel, respectiva-
mente. Esse movimento refere-se ao
relatério semanal de desenvolvimento
da safra dos EUA, pois na semana de
11 a 17 de agosto, houve diminuic¢éo
daporcentagem de lavouras boas e ex-
celentes de 62% para 56%. A impor-
tancia desse periodo relaciona-se ao
final do ciclo produtivo de soja, flora-
¢do e enchimento de gréos, que apre-
senta alta suscetibilidade quanto a pro-
dutividade. Em 20 de agosto, o mer-
cado doméstico em Paranagua nego-
ciou soja no transferido a R$ 39,00/
sc. No mercado atermo em Paranagud,
para entrega em meados de marcgo de

2004, foram negociados, no transferi-
do, lotes a US$ 12,30/sc. No mesmo
dianaBM&F, o vencimento margo de
2004, cuja sojapode ser embarcadano
inicio do mesmo més, ficou cotada a
US$ 206,00/t ou US$ 12,36/sc. Para
0s outros vencimentos, o novembro foi
negociado a US$ 218,00/t (US$ 13,08/
sc), o abril aUS$ 194,00/t (US$ 11,64/
sc) eomaio aUS$
191,00/t (US$
11,46/sc). No
mesmo dia, o total
de contratos em
aberto era de
26.300 t. No ven-
cimento setembro
de 2003, encerra-
do em 19 de agos-
to, foram negocia-
dos 450 contratos
e entregues 35
contratos ou 3.500 e
t, que representou -

7,8%, indicando
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Artigo redigido em 17/8/2003

gue o mercado esta praticando a en-
trega por meio da BM&F. Com rela-
¢a0 a0 escoamento da crescente safra
brasileira de soja, deve-se salientar a
elevacdo do volume de exportacdo do-
meéstica de soja para China de 269%,
entre janeiro ajulho deste ano em re-
lacdo ao ano anterior, totalizando 3,7
milhdes de toneladas.

Evolucao das Cotacoes — Setembro 2003 e

Marco 2004 — BM&F
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MILHO

BRASIL

Luiz Claudio Caffagni/Mariana Perina — Iclaudio@bmf.com.br/mperina@bomf.com.br

BM&F: alternativa para precificagdo do milho

mercado futuro de milho na BM&F
rompeu o nivel de3 mil contratosem
aberto em 19 de agosto, registrando recor-
de de 81.810 toneladas do cered (3.030

contratos). Todos os vencimentos futuros
apresentaram ata na semana, sendo que

0s vencimentos mais longos, margo/2004
€ maio/2004, foram os mais relevantes,
com aumento de 10,44% e 11,01%, res-
pectivamente, em relacdo ao mesmo pe-

riodo da semana passada, possivelmente
refletindo aincerteza quanto adeciséo de

plantio dasafrade veréo. Em 21 de agos-
to, o vencimento setembro/2003 fechou
cotado a R$ 17,70/sc, o novembro/2003,
aR$19,27/sc, ojaneiro/2004, aR$ 19,95/
sC, 0 margo/2004, aR$ 20,21/sc, eo maio/
2004, aR$ 20,26/sc.

Em 19 de agosto, iniciaram-se as ne-
gociages para 0 vencimento julho/2004,

queficou cotado aR$ 20,79/sc. A semana

de 14/08 a 21/08 gpresentou um mercado
com precos firmes. Com relacdo ao mer-
cado internacional, nota-se maior interes-

sepelomilho brasileiro, contribuindo para

sustentacdo dos precos internos, gerado
pela quebra da safra européia e pela ee-
vacdo nos precos na Bolsa de Chicago
(CBOT) gpds a divulgacéo da nova esti-
mativa de oferta e demanda do USDA
(Departamento de Agricultura dos Es-
tados Unidos), que previu para os EUA
reducdes na producdo de 5,2 milhdes de
toneladas e nos estoques finais de 4 mi-
IhGes de toneladas
com relagdo ao re-
latdrio de julho. O
ministro da Agri-
cultura, Roberto
Rodrigues, afirmou
que é preciso mini-
mizar avoldtilidade
deprecosdemilho

3000

N° de contratos

poisapresentacota- 2
¢oes elevadas em

época de entressa-
fra e consderavel- 0

Artigo redigido em 18/8/2003

ducdo, como observadaatuamentecom a
safrinha recorde. Essa oscilagéo exige
grandes volumes de recursos para que 0
governo garanta precos minimos. A alter-
nativasedape aprecificacdo do milho por
meio do contrato futuro da BM&F, pois
as proprias empresas privadas podem of e-
recer contratos a termo com precificacéo
em Bolsa, aexemplo do mercado de soja.

Evolugdo do Nimero de Contratos Futuros
em Aberto de Milho — BM&F

mentebaixasnasa-
fra, principamente
quando hadtapro-

R R S S S S S S S S P PP PP E S P
P & S L P
\6\\ 4\6\\ \6\\ \Qf\\ q>é\\ \é\\ @\ @\ @\ «\ «\ «\ @ @ @ S & & &

SRS SRNEIRS
F P & «,/\@}\@\Qgg@\@}@}\@\@

CAFE

Wilson Motta Miceli/Guilherme Miranda Abreu — wilson@bmf.com.br/gabreu@bmf.com.br

Governo busca solugbes para a crise cafeeira

ntre 13/08 e 20/08, os mercados de

café na BM&F e em NY fecharam
em queda. Nas bolsas de NY e Londres,
nem as baixas temperaturas observadas
durante o final de semana, principa men-
te nas regibes produtoras de Minas Ge-
rais, chegaram aafetar o mercado. A que-
da das cotagBes ocorreu principamente
pelarolagem de posi ¢des (vencimento se-
tembro para dezembro). No mercado in-
terno, os pregos do café estéo se susten-
tando, uma vez que os produtores ndo
aceitam os atuais pregos, seguram o pro-

duto danovasafra (reduzindo aoferta), a

espera de melhores valores. No merca-
do fisico, o café Bica Tipo 6 foi nego-
ciadoaR$ 171,00/sc, quedade R$ 5,00/
sc; aBicaRio Tipo 7 foi cotada a R$
148,50/sc, reducdo de R$ 2,50/sc, o co-
nillon Tipo 7, aR$ 129,00/sc, quedade
R$ 4,00/sc.

Osestoques certificados em Séo Pau-
lo em 20/08 encontravam-se em 362.300
sacas, apresentando aumento de 13.700

sacas, ou 3,93%, diante da semana ante-
rior. O contrato futuro de café ardbica,
vencimento setembro/2003, negociado na
BM&F apresentou queda de volatilidade
em relacdo as semanas anteriores. No
periodo, a volatilidade oscilou entre
0,80% e 1,89% ao dia.

O mercado de opcdes na BM&F
esta com 6.916
contratos em aber-
to, equivalente a
691.600 sacas,

Artigo redigido em 18/8/2003

exercicio entre US$ 65,00/sc e US$
80,00/sc para opcdes de compra e en-
tre US$ 60,00/sc e US$ 65,00/sc para
as opcdes de venda. Por meio dos pré-
mios (call e put) negociados, a vola-
tilidade implicita do contrato futuro
de café situou-se entre 2,0% e 2,4%
ao dia

Evolugéo dos Precos do Café — BM&F x NYBOT

apresentando um
aumento devolume

de aproximada-
mente 5,00% dian-

te da semana ante-
rior. Durante a se-

mana, ocorreram
negdocios com op- |

¢bestodos osdias,

. 60,00
%r]do que OS maIS 22/07/03 24/07/03  28/07/03 30/07/03 01/08/03 05/08/03 07/08/03 11/08/03 13/08/03 15/08/03 19/08/03  21/08/03

relevantes se refe-
rem aos precos de
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ARROZ

Producdo mundial deve crescer em 2003/2004

producéo mundial de arroz deve-

ra atingir em 2003/2004 cerca de
394,08 milhdes de tonel adas beneficia-
das, resultado que, se confirmado, fi-
cara aproximadamente 12,68 milhdes
de toneladas beneficiadas acima das
381,40 milhdes de tonel adas beneficia-
das previstas para a safra 2002/2003.
Em contrapartida, as exportacdes do
produto tendem acair no periodo, sen-
do previsto que o mercado mundial
movimente cerca de 25,38 milhdes de
toneladas beneficiadas, volume 7%
abaixo do estimado para a atual safra,
de 27,32 milhdes de toneladas benefi-
ciadas. Os cinco maiores produtores
mundiaisdo cereal responder&o, juntos,
por cercade 72% da producéo mundial
da proxima safra, assim distribuidos
(emmilhdes detoneladas): China(120),
India (91), Indonésia (33,30), Vietna
(21,00) e Tailandia (17,80). A Indoné-
sia, apesar de figurar nalistados maio-
res produtores, também deve continuar
no posto de maior importador indivi-

dual de arroz na préxima safra, com
compras de 3,50 milhdes de toneladas
€ consumo interno de 36,95 milhdes de
toneladas. Ja os maiores consumidores
de arroz do mundo continuam sendo
0s chineses, com previsédo de 135 mi-
|hdes de toneladas beneficiadas, e os
indianos, que devem ter consumo in-
terno de cerca de 85,25 milhdes de to-
neladas beneficia-

das em 2003/2004.

sil, Argentina, Uruguai e Paraguai a
importacdo de 500 mil toneladas de
terceiros paises, mas néo ha consenso
sobre quanto deste volume serade gréo
descascado. Uruguaios e argentinos
defendem 68 mil toneladas industria-
lizadas. O governo brasileiro quer li-
berdade para determinar esse percen-
tual conforme a demanda.

Mercado Nacional (R$)

Em agosto, o
Brasil acertou
com a Comissdo
de Comércio do
Mercosul avigén-
cia da Tarifa Ex-
terna  Comum
(TEC) a partir de
1° de outubro até
31 de dezembro.

34,00

Arroz em casca (50 kg)

36,00

Arroz em casca (60 kg)

30,00

A TEC caira de

11,5% para 4%. o
Foi acertado

também por Bra-

Alegrete Torres
(RS)

Rio do Sul Londrina Barreiras Jacarezinho
(SC) (PR) (BA) (PR)

SUINOS

Producéo esta se adequando lentamente a demanda

s abates de suinos no sul do Brasil

atingiram 11,56 milhdes de cabe-
¢as de janeiro ajulho deste ano. O vo-
lume é 0,6% menor do que o registrado
no mesmo periodo de 2002. A modera-
da queda na producéo do Rio Grande
do Sul (-0,5%) e o significativo aumen-
to de 6,5% no Parana justificam tal
comportamento. No Estado de Santa
Catarina, os abates mantiveram atraje-
téria de queda, passando de 5,02 mi-
Ihdes para 4,8 milhdes de cabecas, re-
gistrando uma reducéo na oferta esta-
dual de 220 mil animais.

No Parang, ha um nimero signifi-
cativo de produtoresindependentes que
mantiveram ou até ampliaram o plan-
tel. Este € o principal argumento para
se concluir que a producgdo pode ainda
estar em expansdo e que a lenta redu-
¢d0 dos abates inspecionados deve-se
mais adiminuicéo daproducdo nainte-
gracdo. Nas exportagdes de janeiro a
julho, houve um incremento de 1% em

relacdo ao volume de embarques no
mesmo periodo do ano passado, com
um volume de 39,92 mil toneladas de
carne suina exportada. A receita, de
US$ 42,4 milhdes, € 9,5% superior a
registrada em 2002, conforme a Asso-
ciac8o Brasileira da Industria Produ-
tora e Exportadora de Carne Suina
(Abipecs). A enti-
dadevoltou esfor-
cos paramercados

sil nos primeiros sete meses, ou 91%
mais igual periodo do ano anterior. A
receita cambial foi 75% superior. As
vendas para a Argentina, de 21,9 mil
toneladas no ano, voltaram aos niveis
de 2001, quando o pais criou empeci-
Ihos a importacdo para proteger sua
industria local.

Preco Suino — kg/vivo (minimo)

da Asia e Améri-
cado Sul, em fun-
¢ao do embargo as
importacdes por
parte da Russia.
Mas o Brasil deve
ficar com 77% da
cotaglobal deim-
portacdes estabe-
lecidas por Mos-
cou. Hong Kong
importou 35,3 mil
toneladas do Bra-
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EUROPEIA

Grupo Kepler Weber
anunciou sua primeira
venda a Comunidade Euro-
péia, com o embarque de
equipamentos para seca-
gem de gréos a Lisboa, em

Portugal, com des-
tino ao parque fa-
bril da Compa-
nhia de Oleagi-
nosas do Tejo
(Tagol), conces-
sionaria do Gru-
po Bunge. O va-
lor do neg6cio
equivale a US$
286,5mil. A ven-
da corresponde a
um secador para
soja com capaci-
dade para 100 to-
neladas/hora,
transportadores
horizontaisever-
., ticais. Segundo o
% diretor comercial
¢ daKepler Weber,
DuiliodeLaCor-
te (foto), o prazo de entre-
gadaobravai até fevereiro
de 2004 e o primeiro em-
barque esta previsto para o
més de outubro e 0 segun-
do para novembro.

FLASH

Kepler Weber chega a COMUNIDADE

Congresso ALERTA comunidade
para as técnicas conservacionistas

29° Congresso Brasi-

leiro de Ciéncia do
Solo, readlizado em Ribei-
réo Preto/SP, fez um aler-
taaoscientistas, agriculto-
res, eacomunidade em ge-
ral, para a necessidade de
se tratar bem o solo, para
a garantia de vida do pla-
neta. “O solo é a riqueza
deumanagdo”, destacou o
ministro da Agricultura,

Roberto Rodrigues. As
palestras apresentadas e
0s 1.388 trabal hos expos-
tos destacaram novas préti-
casde cultivo que prevéem,
aum sb tempo, apreserva-
¢do do solo, em alguns ca-
SOS, OU a sua recuperagao
em outros, a diminuicéo
do aguecimento global e
0 aumento daproducéo de
alimentos.

FINANCIAMENTO

Agrale fechou contrato

com o De Lage Landen
International B.V. para ofere-
cer aosclientesum sistemade
financiamento proprio, que
funcionacomo banco defabri-
ca. O acordo facilitaaaquisi-
¢ao de todos os modelos da
linha de tratores da empresa.
O De Lage Landen, braco fi-
nanceiro do Grupo Rabobank,
€ considerado um dos maio-
res especialistas mundiais do
setor agricola, com mais de
100 anos de atuacado. O fi-

Agrale tem nova opcao de

nanciamento pode ser obtido
diretamente nas concessiona-
rias Agrale em todo o Brasil.
Entre as vantagens que apre-
sentaestdo aagilidadeeafle-
xibilidade paraaaprovacéo do
crédito. “Em fungdo damaior
agilidade na oferta e facilida-
de na sua operacionalizacéo,
aexpectativacom o novo Ss
temadefinanciamento éincre-
mentar osvolumescomercidi-
zados’, afirma Flavio Crosa,
diretor de vendas e marketing
daAgrale

AGCO INAUGURA concessionaria

AGCO do Brasil inaugurou em agosto a primeira concessio-

naria Massey Ferguson na regido do Vae do Araguaia, na
cidade de Canarana, em Mato Grosso. A Agralmat pretende aten-
der aproximadamente 20 cidades importantes, desde o Vae do
Araguaia até o Xingu. Segundo Olice Bertoldi, diretor da Agral-
mat, a expectativa do mercado paraa MF é excelente.

Divulgacdo

New Holland DOBRA exportacoes

New Holland dobrou

suas exportacdes de
tratores e colheitadeiras no
primeiro semestre de 2003,
em comparacdo com o
mesmo periodo do ano pas-
sado. Os embarques atingi-
ram 1.196 unidades, entre
janeiro e junho, volume
107,6% superior as 576
maguinas do mesmo perio-
do de 2002. O numero de
colheitadeiras exportadas
cresceu 100%, de 106 para
212 méaquinas. Na avalia-
¢do de Francesco Pallaro,
diretor comercial da New
Holland para a América

Latina, o crescimento das
exportacdes decorre, prin-
cipalmente, da boa perfor-
mance da agricultura bra-
sileira e da estabilidade
macroecondmica do Pais,
gue resultou em um merca-
do interno aquecido. Ou-
tros fatores determinantes,
segundo o diretor, foram a
abertura de novos merca-
dos e a qualidade dos pro-
dutos. “Hoje, fabricamos
no Brasil produtos globais
com a mesma tecnologia
dos produzidos nas unida-
des da Europa e dos Esta-
dos Unidos”, salientou.
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TERRA DE QUEM PRODUZ € tema de concurso

P elo terceiro ano conse-
cutivo, a Serrana Ferti-
lizantes esta promovendo
concurso dirigido aos seus
clientes, cujo objetivo é es-
colher asfotografias parao
calendario 2004 da marca.
Otemadasfotos “Terrade
guem produz” € 0 mesmo

do ano passado, porém,
com enfoque mais especi-
fico na vida do campo,
como os festejos tipicos, a
culinéria, os encontros mar-
cantes e as pessoas que nele
vivem. A selecdo das fotos
serafeitapor umacomisséo
julgadora e pela equipe da

prépria empresa. Os 12
vencedores receberdo 50
calendarios com as fotos e
seus referidos créditos,
além de um presente espe-
cial. As inscricdes encer-
ram-se em 30 de setembro.
Informacdes pelo e-mail

diad@nudeopropaganda.com.br

Silos recebem certificacdo INTERNACIONAL

s silos da Bunge Ali-

mentos de Sapezal,
Camposde Jilio e Brasnor-
te, instalados em Mato
Grosso, foram os primei-
ros do Pais a obter certifi-
cacdo internacional HAC-
CP (Andlise de Perigo e

Controle de Pontos Criticos),
como reconhecimento pelo
seu excelente e comprovado
controle de qualidade na
armazenagem dos graos.
Concedida pelo érgéo inter-
nacional Control Union
World Group, a certificacéo

€ 0 reconhecimento de que a
empresapossui e mantém um
sistema ideal de controle sa-
nitario, que atende aos mais
rigorosos padrdesinternacio-
nais exigidos pelos diversos
paises que comercializam e
processam alimentos.

ANOTE Al

De 1° a 5 de outubro sera
realizada, em Cerro Largo/
RS, a 82 Exposicdo da
Produtividade Agricola,
Comercial e Industrial
(Expocel), no Parque Mu-
nicipal de Exposicoes. Afei-
rairamostrar otrabalho, as
riquezas e a pujanca da re-
gido missioneira do Rio
Grande do Sul. Informactes
(55) 3359-1905.

Com o objetivo de promover
um amplo debate entre pes-
guisadores, produtores, in-
dustrias e agentes de fomen-
to sobre os avancos tecnol 6-
gicos da cadeia produtivada
mangaba, seré realizado en-
tre 2 e 4 de dezembro, em
Aracaju/SE, o 1° Simpdsio
Brasileiro de Mangaba. In-
formagdes (79) 226-1300.
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BIOTECNOLOGIA

Novas

variedades !
de sementes*
ORGANICAS ¢

Mais cinco va-
riedades de se- ¢
mentes organicas
estdo sendo colo-
cadas no mercado
pela Isla Semen-
tes: abobrinha de
tronco caserta,
agrido de &guafo-
Iha larga, coentro
verdao, pepino 1":-'-.."“1---
caipira e pepino sala- —

Regras para ROTULAGEM na
Uniao Européia

O Parlamento Europeu permitira a entrada de ali-
mentos a base de produtos transgénicos, desde que o
rétul o esclareca o consumidor arespeito do contetdo.
Foram aprovadas duas novas lei's que substituem uma
proibicdo irrestrita aos alimentos a base de transgéni-
cos. A assembléia da Unido Européia, composta por
626 integrantes, aprovou as duas propostas sem gran-
des modificagoes.

Com isso, 0 Parlamento abre caminho para que a
lei sejarapidamente adotada pel os governosdaUE, o
gue deve ocorrer aindaeste ano. A lei obriga agricul-
tores a identificarem os transgénicos em todos 0s
seus estagios de producdo. Os supermercados, en-
téo, seriam obrigados a rotularem a mercadoria in-
formando sobre os OGMs.

da marketmore sais (este
fornecido pela empresa ita-
lianaSais). A agriculturaor-
ganicatem crescido signifi-
cativamente nos ultimos

anos e os agricul-
tores encontram nesse tipo
de cultivo uma valorizacéo
na hora da venda dos seus
produtos.

Espanhdis aderem ao milho

TRANSGENICO

O plantio de milho gene-
ticamente modificado, resis-
tente a pragas, tem atraido o
interesse dos pequenos agri-
cultores espanhdis. O estu-
do “O Impacto daUtilizacdo
do Milho Bt na Producéo Es-
panhola’ mostraasvantagens
em produzir milho Bt, resis-
tente a broca européia do
milho, praga que afeta de
10% a 15% das plantacdes
em varias &reas da Espanha.

Além do aumento napro-
ducdo em até seisvezese me-
Ihor qualidade das safras, pro-
dutores do nordeste da Espa-

nha, na regido Monegros,
aderiram ao milho Bt em bus-
ca de resultados na diminui-
¢do do uso de agroquimicos
€ no aumento nalucrativida-
de de 150 euros/ha.

Dos 485 mil hectares de
produc&o de milho na Espa-
nha, 20 mil ja sdo ocupados
com milho Bt, mas os cam-
pos de milho transgénico na
Espanha podem chegar a
36% da area cultivada no
pais, o que resultariaem um
lucro adicional entre 10 mi-
Ihdes e 15 milhdes de euros
para os agricultores.

I\/Iurchadelra da ALFACE japreocupa

A murchadeira da alfa-
ce, doenca que esta se ex-
pandindo em S&o Paulo,
comecga a preocupar agri-
cultores que cultivam o
produto em campo e em
sistemas hidropdnicos. As
principais variedades tipo
lisa e americana cultivadas
no Brasil sao suscetiveisao

& fungo que causa
® a podridao das
raizes e areducéo
+ % do tamanho das
. folhas. Segundo
&8 0 pesquisador
x4 Fernando Cesar
4 Sala, da Esalq/
USP, o0 método
mais eficaz, pra-
tico e barato para
o controle da doenca € o
emprego de cultivares re-
sistentes. A pesquisareali-
zadaem campo revelou que
asalfacesraider (tipo ame-
ricana), leticia (lisa) — am-
bas da Seminis— e as alfa-
cesyuri e PRS 1115 -Hor-
ticeres — mostraram-se
imunes ao problema.

Cultivar de soja para o NORDESTE

A Embrapa e a Fundacdo
Bahialangaram aBRS Coris-
co, cultivar de soja especial-
mente desenvolvida para o
oeste baiano. A cultivar teve
rendimento médio 10% supe-
rior, quando comparadaacul-
tivar precoce mais usada na
Bahia. Ganhou esse nome por
sua rapidez em chegar a fase

de maturacdo, o que
lembra o relémpago
ou corisco. “Essa
precocidade, asso-

ciadaafacilidadede &
cultivotantoemno-

vembro (no cedo), &%
gquanto em dezembro |

(no tarde), é um dife-
rencia importante, por

causa da irregularidade das
chuvasnaregido”, expli-
caapesquisadoraAna
ClaudiaBarnechede
Oliveira, daEmbrapa

= Soja
] Além desse pon-
to forte, anova cul-
I» tivar é ainda resis-
" tente a vérias doen-
¢as que afetam a cul-
tura da soja na regiéo,

como a necrose da haste, aos
nematdides de galhas Meloi-
dogyne javanica e M. arena-
ria e moderadamenteresisten-
te ao nematdide de galha Me-
loidogyne incOgnita. “Essas
caracteristicas da nova culti-
var sdo importantes, porque
podem colaborar, deformade-
cisiva, paramanter acompeti-
tividadedasojabaiana’, expli-
caAnaClaudia
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Divulgagdo

Rubens Ricupero

Secretario-geral da Conferéncia da ONU para o Comércio e Desenvolvimento (UNCTAB)

PONTO DE VISTA

Para ser forte, o Mercosul
precisa negociar UNIDO

A Granja— O senhor tem per spec-
tivas otimistas para os panels do algo-
déo edo aglcar do Brasil naOMC?

Rubens Ricupero — Eu espero que
0 Brasil ganhe, mas sera dificil. O Pais
preparou muito bem os dois casos e esta
procurando utilizar justamente pontosfra-
cos, dedlizes na politica, tanto dos EUA
no caso do algodd@o, como no caso da
Unigdo Européia em relagdo ao agucar.
Mas ndo é contra o subsidio total. E sd
em relacdo a alguns aspectos. O proble-
ma € que sdo produtos muito protegidos
e asregras que foram negociadas na Ro-
dadado Uruguai d&o umamargem muito
grande aos paises para utilizarem a pro-
tecdo. Acho que o Brasil estd com um
bom caso, tanto que os EUA bloguearam
0 quanto puderam a constituicdo do tri-
bunal do algodéo. Se ndo houvesse peri-
go nenhum paraeles, ndoteriamfeitoisso.
E sina que sentem que temos um caso
forte. E eu espero que o Brasil venca
ambos, porque estou convencido de que
0 Pais tem tota raz&o nos dois casos.

A Granja — Que prejuizos esses
pesados subsidios causam?

Ricupero — No caso do algodéo,
alids, devo dizer, o Brasil ndo é nem de
longe a maior vitima. A maior vitima
s80 os africanos. Porque o Brasil tem
outras alternativas, e ndo é, ha muito
tempo, um exportador de algoddo. Mas
para os paises da Africa Ocidental, como
Benin, Mdi, BurkinaFasso, o dgodéo éa
proprialinhade sobrevivéncia. Parao Be-
nin, representa 60% das exportagdes. O

escandalo maior vem dos Estados Unidos,
poisemborao agodéo sgjasubsidiadotam-
bém pelaEuropa—no caso aGréciae Es
panha — e um pouco pela China, nesses
€asos 0s subsidios sf0 mais domésticos
para o mercado interno. O grave no caso
norte-americano é que eles sfo os maio-
res exportadores. Respondem por 40% do
mercado mundial deagoddo e, comotém
subsidios muito grandes, muito acima do
custo de producdo deles, ganharam mer-
cados competidores até mesmo no mésde
maio de 2002, quando o prego esteve muli-
tobaixo (US$ 0,38 alibrapeso). Ossubsi-
dios norte-americanos estdo ameacando
destruir a tnica cultura de exportacéo im-
portante da Africa Ocidental. Acho um
caso gravissmo de injustica no comércio
mundial.

A Granja — Como deve atuar o
Mercosul em relacdo aos Estados Uni-
doseaUni&o Européianaagricultura?

Ricupero — Se o Mercosul atuar
unido, ganha muito. Tanto em relagcéo a
Unido Européia quanto em relagdo aos
Estados Unidos e a Alca. N&o tem sido
muito o caso. Em algumas areassim, em
outras menos. Por exemplo: nas proprias
negociagdesdaAlca, nasofertasquehou-
ve, alguns paises como o Brasil ndo fize-
ram oferta em
Servigos, enquan-
to outrosdo Mer-
cosul o fizeram.
Entdo, j& ha uma
certa discrepan-
cia. Este também

€ um desafio que corresponde a0 Merco-
sul resolver. Em que medida o Mercosul
esta disposto a ter uma posicdo comum?
Acredito que na negociacdo agricola, so-
bretudo com Uni&o Européia, EstadosUni-
dos e outros, € preciso que o grupo permar
nega unido porque as barreiras, os obsta
culos s80 imensos. Os progressos seréo
seguramente lentos. Se houver desuniéo,
se houver tentativa de cada pais procurar
beneficio proprio, tornara mais dificil.

A Granja — Ainda em relagdo a
agricultura, qual éa mehor proposta
para o Mercosul, a da Alca ou a da
Uni&o Européia?

Ricupero — A verdade é que a ne-
gociacéo da Alca, embora com muitas
restricdes, € uma negociacdo em que 0s
Estados Unidos pel o menosfizeram uma
oferta em agricultura para o Mercosul.
N&o é grande coisa; apenas cobre, como
liberalizacdo imediata, 50% do univer-
so dos produtos agricolas. E a pior das
quatro ofertas que eles fizeram para o
continente. Mas fizeram uma oferta. A
Uni&o Européiando incluiu a agricultu-
ra em sua oferta. Portanto, a compara-
¢80 nem se coloca, porque No momento
a agricultura ndo esta incluida na oferta
de negociacdo da Europa. =

No Mercosul, se houver desunido, se houver

tentativa de cada pais procurar beneficio
proprio, tornara mais dificil o progresso do bloco
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