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O SEGREDO DE QUEM FAZ

pesgquisador
O

gue atualmente
trabalha na Fundacéo MT, é
um dos homens a quem se
deveria erguer uma estatua
no centro de Cuiaba/MT.
Afinal, ele € um dos
pesquisadores responsaveis
pela existéncia da soja
adaptada as baixas latitudes
e, por tabela, ao milagre da
multiplicacdo da soja em
Mato Grosso e em outros
Estados onde o Cerrado
brasileiro se derrama. Esses
milhdes de hectares
plantados, a producao de
mais de 50 milhdes de
toneladas, as economias no
interior sendo
transformadas, o superavit
comercial, cada uma dessas
grandes coisas devem
tributo ao pesquisador de
cabelos grisalhos sem
nenhuma vontade de colocar
0 pijama da aposentadoria.
Com 0 mesmo jeito calmo do

PATERNIDADE =i

Embrapa, agora dedica
tempo, conhecimento e

que dispensa teste  cosimapmaconae

mal que ameaca 0 mundo que

d DNA ele ajudou a construir: a
e ferrugem agiatica. O “pai da
soja”’ tambémfala de
Glauco Menegheti biotecnologia, ambiente, entre

glauco@agranja.com outros fatores relevantes

Ney d-e Souza/Embrapa Soja
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A Granja — Naqueles anos da
década de 70, o senhor imaginava
que um dia o Brasil produziria tan-
ta soja? Qual é o seu sentimento ao
ver essa poténcia em que se trans-
formou o Pais?

Romeu Kiihl — Naverdadeeutive
um mentor que valorizavamuito asoja.
Eu estudei com Edgar E. Hartwig (pes-
quisador da Mississipi State Universi-
ty, considerado o0 maisimportante me-
Ihorista de soja da histoéria), que sem-
pre achou que essa cultura daria gran-
de contribui¢éo para a humanidade,
principalmente como fonte de protei-
na. Ele ja estava envolvido com isso e
achava que nés, os que trabalhavam
com ele, deveriamos continuar parade-
senvolver asojaparaqualquer parte do
mundo onde ela pudesse ser plantada.
Quanto ao meu sentimento, é de ale-
gria. Porque a soja representou uma
revolucao tecnol dgica, resultado do in-
vestimento que o Brasil fez em treina-
mento de pessoas somado a vontade e
acoragem do agricultor sulistaque foi
para o Brasil Central. Se, atualmente,
0 pessoal tem sucesso, eu fico muito
feliz porque ndo foi fécil. Eu conheci
Varias pessnas No comeco que estao muli-
to bem hoje.

A Granja— Quando o senhor co-
Mecou as pesquisas?

Kiihl — Desde os anos 60 eu sem-
pretive interesse em soja paraas baixas
latitudes. Fiz mestrado com Hartwig,
com gquem aprendi coisas como a adap-
tacdo da soja ao fotoperiodismo, para a
adaptacdo da cultura as baixas latitu-
des. Eu sempre me refiro a ele como
um cidad@o do mundo que nasceu nos
Estados Unidos. N&o era aquele cara
fechado, tipicamente norte-americano.
Ele pensava no mundo como um todo
€ nNdo apenas em seu pais de origem.
Dessaforma, gjudou bastante o Brasil,
a Argentina, a Africa e a India. Har-
twig pensava em soja como uma cul-
tura a ser amplamente usada no mun-
do, sentimento compartilhado com os
que trabalharam com €ele.

A Granja— Alguma coisa o mar -
Cou nessa época inicial?

Kiihl — Existe um agricultor em
Mato Grosso, em Nova Mutum, que
estd muito bem-sucedido hoje. Em
1974, ele estava visitando os Estados
Unidos, onde se encontrou comigo. Na

época, eu disse que o futuro da soja es-
tava no Brasil Central, principal mente
em Mato Grosso. H& 30 anos, entéo,
elefoi paraMato Grosso e hoje € muito
bem-sucedido. Esse agricultor diz que
foi paralaporque acreditou emmim. Eu
pensava — e ainda penso hoje — muito
em sojacomo aculturaque deverafazer
parte de um sistema.

A Granja— E quesistema é esse?

Kiihl — O sistema que eu penso
para o Brasil Central é o que teremos
parte da propriedade com pastagens,
parte com culturas perenes e parte com
culturas anuais. Eu ndo acho que o su-
jeito devaplantar soja, sojae soja, mas
que a cultura faca parte de um siste-
ma. Em alguns anos como este, em que
0 preco esta muito bom, vai se plantar
muita soja, mas eu espero que plante-
mos milho, algoddo, que tenhamos
pastagens altamente tecnificadas. Para
vocéter umaidéia, eu aconselhel ami-
nhafilha, que antes atuava com gené-

plicar rapidamente como funciona?

Kiihl — A soja é originaria de la-
titudes altas, ao redor de 40 a 45
graus, e existe um mecanismo na es-
pécie para que ela viva e sobreviva
nessas regides. Entéo a soja tem que
sincronizar o florescimento para de-
terminado dia do ano, para que possa
produzir semente e sobreviver ao in-
verno. As sementes, que sao imper-
meaveis, rompem as vagens e ela pas-
sa o inverno debaixo de neve, masre-
sistindo. Esse é 0 mecanismo, manti-
do em toda a soja no mundo hoje, isso
ndo foi alterado. O que a gente fez foi
dar uma pequena enganada na planta.
Se vocé plantar aqui uma semente nor-
te-americana, ela val nascer com ain-
formacéo de que tem de florescer por-
gue vai cair uma geada que vai maté-
la. A questdo é que o periodo juvenil
longo simplesmente retarda esse sis-
tema. Ent&o, por exemplo, em vez da
semente florescer em 30 dias, ela vai
florescer em 40, 45, 50 ou 60 dias, per-

A soja no Brasil se beneficiou da tentativa de sermos

auto-suficientes na producao de trigo

tica e agora esta na area de melhora-
mento, a trabalhar com milho, porque
acho que tera um futuro brilhante no
Brasil Central.

A Granja — Fale um pouco das
pesquisas e das descober tas cientifi-
cas que tornaram possivel o plantio
de soja nas baixas latitudes das re-
gides tropicais.

Kiihl — Nas baixas latitudes, temos
algumas condicdes muito favoraveis. Em
geral, temos topografia adequada, dis-
tribuicéo de chuvaderazoavel paraboa,
e em gera boas propriedades fisicas do
solo. Emgeral, ossolossdo &cidosecon-
seguimos corrigir, e afertilidade que é
baixa também colocamos fertilizantes
adequados. O que faltaria na verdade
seriam as variedades, o que também foi
possivel fazer. Eu acho que a grande
contribuicdo foi 0s genes para periodo
juvenil longo, que permitiram adaptar
a soja para qualquer lugar do Brasil e
do mundo.

A Granja — Muita gente pode
nao saber do que trata essa desco-
berta que permitiu o plantio de soja
nos tropicos. O senhor poderia ex-

mitindo que cresca. Entdo € um meca-
nismo extremamente simples.

A Granja— Naépoca, houve uma
espécie de mobilizacao politica nacio-
nal paraincentivar as pesguisas?

Kiihl — N&o houve essa mobiliza-
¢do. O que aconteceu € gue N0 Comego
foi realmente o incentivo para que o
Brasil fosse auto-suficiente em trigo.
Ent&o a sojano sul do Brasil se benefi-
ciou da tentativa de ser auto-suficiente
na producdo em trigo. Permitiu que o
pessoal comprasse plantadeiras, colhei-
tadeiras, corrigisse 0 solo e treinou 0s
agricultores galichos que foram depois
osdesbravadores dasojano Brasil Cen-
tral. O sucesso da soja, da agricultura
no Brasil, se deve muito ao trigo.

A Granja— Qual aavaliagdo que
0 senhor faz da pesquisa no Brasil
hoje?

Kiihl — Fazemos pesquisa de alto
nivel. A Unica coisa que eu fico meio
preocupado é que, nos Ultimos anos,
temos passado por cortes de or¢amen-
to que podem vir a prejudicar. Tanto
que, na Embrapa, grande parte do pro-
grama de melhoramento de soja era
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feita em parceria com ainiciativa pri-
vada, isso nos Ultimos 14 anos.

A Granja — Existe uma manei-
radeaumentar ovalor investido em
pesquisa basica no Brasil? Quais as
possibilidades?

Kiihl — Penso que o recurso para
pesquisa basica teria de vir do gover-
no federal, principalmente do CNPq.
S6 que, nos ultimos tempos, o pessoal
optou em dar recursos para grandes
projetos, com volumes relativamente

nematoides de galha e nematoide de
cisto. O projeto é desenvolver varie-
dades altamente produtivas e estaveis.
I sso é supernecessério hoje, tendo em
vista 0s prejuizos causados. Para se
ter umaidéia, se tivéssemos varieda-
desresistentes aferrugem, estariamos
economizando alguns milhdes de do6-
lares na aplicacéo de fungicidas. En-
tdo eu vou dedicar grande parte da
minha vida a essa questéo.

A Granja — Como anda o estéa-

Os desafios da pesquisa hoje sao: primeiro a ferrugem,

segundo a ferrugem eterceiro também a ferrugem

grandes distribuidos para poucos gru-
pos. Sou mais afavor de pulverizar os
recursos para diversos grupos.

A Granja— E como o senhor vé
a possibilidade da iniciativa priva-
dainvestir mais em pesquisa?

Kiihl — A iniciativa privada vai
investir naguilo que da retorno rapi-
do. Algumas coisas tém de ser respon-
sabilidade do poder publico mesmo.
Hoje, eu que estou atuando nainicia-
tivaprivadajaposso dizer: tenho é que
fazer variedade. Tem uma série de coi-
sas que eu fazia na Embrapa, mas que
agui eu nao tenho tempo de fazer por-
gue 0 que 0S Meus parceiros Vao que-
rer € o desenvolvimento de variedades
0 mais rapidamente possivel. Como
continuo com um bom relacionamen-
to com a Embrapa, qualquer idéia boa
que eu tiver eu vou leva-la para eles
desenvolverem.

A Granja— Asparceriassao bem
exploradas hoje? Deveria haver al-
guma legislacao para estimular isso?

Kiihl — Acho que deveria ser esti-
mulado. As caracteristicas dainiciati-
va publica e privada sao diferentes,
mas elas sdo mais complementares do
que competitivas. Ent&o, tudo que der
para fazer em conjunto € melhor para
o Pais.

A Granja — Atualmente, quais
sdo as areas deinvestigacdo cientifi-
ca a que o senhor se dedica?

Kiihl — Trabalho hoje principal-
mente desenvolvendo variedades com
resisténcia as principais doencas e aos

gio de desenvolvimento de varieda-
des resistentes a ferrugem?

Kiihl — Eu diria que esta num es-
tégio bem inicial. Temos algumas fon-
tes de resisténcia identificadas. Acho
gue todos os grupos de melhoramento
no Brasil ja utilizaram em cruzamen-
tos. Temos pouca informagéo sobre
gudo estaveis serdo essas fontes por-
que aparentemente um patégeno muda
muito freguientemente. Estamos dando
0s primeiros passos de uma longa ca-
minhada. De uma corrida constante
paraidentificar genes ou trabalhar com
resisténcia horizontal para tentar ter
mais estabilidade, mas ndo é um tra-
balho fécil.

A Granja— O senhor arriscaem
estabelecer um prazo para o lanca-
mento de variedades resistentes?

Kiihl — Diria que daqui a seis ou
sete anos poderemos langar uma varie-
dade resistente, mas n&o posso afirmar
quéo duradoura vai ser a resisténcia.
Teremos de lancar a variedade e conti-
nuar identificando novos genes paradar
maior estabilidade a ela. Sera sempre
uma corrida entre a pesquisa e o pat6-
geno até que consigamos reunir uma
série de genes que tenham resisténcia
horizontal (mais duradoura).

A Granja— Quaisosgrandesde-
safios que os pesquisadorestém hoje
em relacéo a soja?

Kiihl — O primeiro desafio é fer-
rugem, o segundo é ferrugem e o ter-
ceiro também é ferrugem. Depois te-
ria algumas outras coisas mais. Mas,
por outro lado, eu imagino que 0s me-

O SEGREDO DE QUEM FAZ

Ihores grupos de pesquisa vao traba-
Ihar com melhoramento em geral e que
resisténciaaferrugem serdapenasuma
parte do programa deles.

A Granja — Qual a sua opiniéo
sobre a resisténcia a transgenia no
Brasil?

Kiihl — Eu acho que esse assunto
foi muito mal discutido no Pais. Acre-
dito que toda tecnologia nova causa
apreensao e deve ser analisada e estu-
dada com toda a precaugdo. Mas o que
mais se discute hoje seriaa sojaRR, é
algo que eu procuro desde dos anos 70.
Assim que surgiu o roundup passei a
procurar soja tolerante ao herbicida.
Infelizmente, foi uma multinacional
gue achou antes de mim. O maior de-
feito que vejo é que esse gene ndo é
meu, se fosse meu seria muito mel hor.
Considero essa tecnologia muito inte-
ressante, mas nao € nenhuma panacéia.
Existe muita ilusdo que vai resolver
para sempre o controle de ervas e que
sera barato o uso da tecnologia, mas
isso ndo é verdade. N&o é barato por-
gue isso € patenteado e sera cobrado
taxa tecnoldgica. Existe ilusdo de um
lado e de outro. H& muita gente que é
muito afavor sem conhecer muito bem
e tem gente que é muito contra tam-
bém pel os mesmos motivos.

A Granja— Qual o futuro para
a transgenia?

Kiihl — As perspectivas sao
enormes. Tudo vai depender de
guem vai ter dinheiro para investir
nessa tecnologia. Eu sou a favor de
gue 0 governo invista para que nao
figuemos muito dependentes de
multinacionais.

A Granja — O senhor faz uma
previsdo do quanto o Brasil ira pro-
duzir de soja?

Kiihl — O mundo vai precisar de
mais ou menos 5 milhdes de tonela-
das a mais de soja por ano para 0s
proximos tempos. Aparentemente, 0s
Estados Unidos ndo tém condicdes
de aumentar muito e a Argentina ja
esta esgotando as suas fronteiras.
Entdo eu acho que o Brasil Central
vai ser o grande fornecedor. Seremos,
em alguns anos, o maior produtor de
soja. No entanto, eu espero que isso
aconteca com a agricultura como um
todo, e ndo apenas com a soja. =
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VITRINE

China: programada para COMPRAR

termo negécio da China nun-
ca esteve tdo apropriado ao
atual momento para caracte-
rizar as relagdes comerciais do Brasil
com esse pais, como revela a nossa ma-
téria de capa. Afinal, desde 1974, quan-
do estabelecidas asrelagdes formais, as
transacoes saltaram de US$ 17,42 mi-
IhGes para US$ 6,680 bilhdes
em 2003 (com
superavit
brasileiro de
US$ 2,385 hi-
IhGes). Apesar
de impressio-
nar, a cifra ndo
traduz a poten-
cialidade do que
0 Brasil podera
ainda vender a
esse colosso asia-
tico. No ano pas-
sado, a Chinatran-
sacionou com o
mundo US$ 840 bi-
Ihdes, dos quais
USS$ 410 bilhdes em
importacdes. Como
0S nUmeros ndo men-
tem, participamos em
apenas0,79% nessein-
tercambio comercial, e
temos uma fatia de
1,10% de suas compras.
Como alguns especialistas déo teste-
munho na matéria, o Brasil esta preci-
sando desenvolver uma politica comer-
cial mais agressiva se quiser ocupar um
papel destacado junto a essa verdadeira
mina de ouro. Alguns nlimeros compro-
vam a oportunidade: da populacédo de 1
bilh&o e 300 milhdes de habitantes, ao
territério continental e crescimento do
PIB, que foi de 9,1% em 2003. E nédo é
apenas umincremento pontual. Nas Ulti-
mas duas décadas, o produto interno
bruto foi quintuplicado, até atingir os
USS$ 1,3 hilhdo do ano passado. Como
conseqliéncia, nos ultimos 25 anos, 400
milhdes de chineses ultrapassarama li-
nha de pobreza, vidos por consumirem
alimentos de melhor qualidade.
Confira ainda:
| — Romeu Kiihl, um dos responsa-
veis pelo desenvolvimento de varieda-

des de soja adaptadas as baixas lati-
tudes e atualmente trabalhando na
Fundacdo MT, revela, entre outras
coisas, que o grande desafio ao qual
ele se dedica hoje tem 0 nome de fer-
rugem asiatica.

Il — Os grupos

de produtores,
gue unem empre-
sarios rurais
com o objetivo
de melhorar a
eficiéncia de
suas fazendas,
tém muito a
ensinar nao
sd aos agro-
pecuaristas
quesdo bons
em algumas
etapas do
processo
produtivo,
mas tam-
bémaque-
les que
fazem
do pro-
fissona-
lismo
uma
bandeira.
I11 = No principio de mar-
¢o, Foz do Iguacu foi palco de trés
grandes eventosinternacionais dedica-
dos a soja. La, estiveram presentes cien-
tistas, produtores, fornecedores de insu-
MOS e outros participantes da cadeia. A
revista A Granja marcou presenca e re-
percute alguns dos temas principais.

IV — Em artigo sobre resisténcia a
plantas daninhas, pesquisadores da
Embrapa Soja explicam como o fend-
meno iniciou e ensinam algumas for-
mas de combate.

V — Com a alta de precos de algu-
mas culturas como a soja, asterrases-
t&o com cotacdes el evadas. Veja quan-
to esta custando o hectare emalgumas
das principais regides produtoras do
Brasil.

VI — A reducéo do espacamento en-
trelinhas de plantio do milho pode tra-
zer beneficios econdmicos e agrondmi-
Cos para o agricultor.

Boa leitura!

A GRANJA -7




Quanto custa
para produzir
OVO0S?

Sou professor universita
rio econsultor nadreade cus-
tos de produgdo em Goiania
€, N0 momento, estou neces-
sitando de alguns materiais
para verificar as condicbes
de como apurar custos de
producdo em uma granja,
especificamente de ovos. Em
virtude disso, solicito a gen-
tileza de verificar em seus
arquivos se existe algum
material que possa me auxi-
liar nesse trabalho. Antecipa
damente agradeco aatencéo e
me disponibilizo para qual-
quer auxilio que necessitarem.

Cordialmente,

Djunior Avila
djunioravila@ig.com.br

R — Caro Djunior, obti-
vemos uma planilha de custo
da José Carlos Consultoria
Ltda. Ela podeauxilia-lo, as-
sim como a outros leitores.

CALCULO DO CUSTO DE PRODUGAO DE OVOS

Custo do periodo de crescimento (1 a 140 dias)

1.- Pintos de 1 dia 1.000 pintos a R$ por pinto
2.- Ragédo 950 aves x 2,5 kg/pinto a R$/kg
2.1.- Racao 950 aves x 5,0 kg p/franga a R$/kg

3.- Medicamentos 950 aves x US$ 0,15 por cabeca
1/3 homem x 1,4 salario minimo x 6 meses

950 aves x US$ 0,15 por cabeca

4.- Mao-de-obra

5.- Depreciacdo

6.- Custo financeiro

TOTAL 1

Custo do perfodo de produgéo (141 a 525 dias)
.- Ragéo 860 aves x 42,3 kg p/poedeiras a R$/kg

860 aves x US$ 0,10 por cabeca

1/3 homem x 1/4 salario minimo x 14 meses

860 aves x US$ 0,10 por cabega US$ 0,30 por cabeca

Custo daracéo (C) x Taxa de juros ao més

.- Medicamentos

1
2
3.- Méo-de-obra
4.- Depreciagéo
5

.- Custo financeiro
TOTAL 2 - RECEITAS

1.- Esterco 14,94 toneladas de esterco x R$/t de esterco a R$ port
2.- Descarte 770 aves X 1,7 kg/ave x R$ por kg
TOTAL 3

Custo total de producéo de uma caixa com 30 dizias
Total 1 + Total 2 (Total 3) Dividido por 597,8 caixas
Igual ao custo por caixa de 30 dizias

José Carlos Teixeira Consultoria S/C.Ltda.

Custo darag&o (A+B) x taxa de juros ao més a.m.

A Granja

AQUI ESTA A SOLUGAO

AGRICLUSTER
em estudo

Meu nome é Marina
Tiso, sou estudante do Ul-
timo periodo do Curso de
Comércio Exterior na
UMA, em Belo Horizon-
te. Estarei desenvolvendo
meu trabal ho de concluso
de curso sobre o temaagri-
cluster, titulo: Dificulda-
des no Desenvolvimento
Efetivo de um Agricluster
na Abrangéncia do Muni-
cipio de Trés Pontas. Trés
Pontas esta localizada no
interior de Minas Gerais,
€ é 0 municipio que tem a
maior producdo de café do
Brasil.

Li areportagem sobre
agricluster na revista
A Granjaegostariade sa-
ber se vocés tém alguma
sugestéo de bibliografia
para que eu faca minha
pesquisa, uUmavez que esse
€ um tema novo, € as Uni-
cas informagdes que estou
encontrando estdo sendo
sobre o Agricluster emRio
Verde/Goias e, mesmo as-
sim, somente reportagens
em revistas e nainternet.

Desde ja agradeco a
colaboracéo.

Marina Tiso

Produc&o de FEIJAO

Estoufazendo umtrabalho
para a escola e preciso obter
informagdes sobreaproducéo
naciona de feijdo. Sera que
vocés poderiam me gjudar?

Ana Maria Pessoa
Rio de Janeiro/RJ

R —Prezada Ana Maria,
a previsao da Companhia

Nacional de Abastecimento

(Conab) é que o Brasil pro- Qe O

duza3,41 milhdes de tonel a- (Em milhdes de toneladas)
das em 2003/2004. Em rela- 2000/2000%: ... 2.587,1
¢a0 ao ano passado, quando 2001/2002 .......... 2.983,0
foram colhidos 3,20 milhdes 2002/2003 .......... 3.205,0
detoneladas, 0 aumento sera 2003/2004*........ 3.416,0

de6,6%. A producéo vemau-
mentando progressivamente
desde a safra 2000/2001. : -

=
& L - -

Fonte: Conab / *Estimativa

marinatiso@hotmail.com

R — Prezada Marina,
existe uma sugestéo detra-
balho, produzido emparce-
ria entre a FGV e Consul-
toria RCW, que pode ser
uma étimareferéncia. Vocé
podeligar para o Centrode
Estudos Agricolas, cujo te-
lefone é (21) 2559-6000/
5617. Outra dica éumtra-
balho feito pelo Ivan We-
dekin, atual secretério de
Politica Agricolado Minis-
tério da Agricultura. Um
bom contato é a
RCW, escritorio do qual o
Ivan era socio. O telefone
€ (11) 5052-6988.
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Gostaria de saber se ja
estédo disponiveis varieda-
des de algodéo transgénico
no Brasil e obter mais in-
formagOes sobre a planta.
Plantamos muito aqui no
sudoeste baiano, mas 0s
custos sdo muito altos e

‘L

Algodio TRANSGENICO

gostariamos de outras alter-
nativas de plantio.

Jo&o Nascimento

Barreiras/BA

R —Prezado leitor, ava-
riedade de algodé&o transgé-
nico mais usada no mundo

contém um gene extraido de
um microrganismo natural,
o Basillusthuringiensis (Bt),
que faz com que a planta
produza uma espécie de in-
seticida interno para pestes
comunsdo algodoeiro, como
larvas das folhas e das ma-

¢as do algoddo. Até o inicio
de 2004, a Embrapa e outros
institutos de pesquisa esta-
vam proibidos derealizar es-
tudos nesta area. Como novo
Projeto de Lei, espera-se que
a liberacdo de ensaios sgja
possivel.

Citronela, o REPELENTE natural

Gostaria de saber mais
sobre citronela e onde posso
comprar mudas e sementes.

Mério César Crema
m.crema@uol .com.br

R — Caro leitor, a citro-
nela é um repel ente ecol 6gi-
co de moscas, mosquitos e
pernilongos, inclusivetrans-
missores de febre amarela,
dengue e leishmaniose. A
muda mede cerca de 30 cm
e atinge cerca de 1,50 metro
de didmetro e de altura. Em
relacdo a adubacéo, a plan-
ta se adapta bem ao solo e
climabrasileiro. Alémdisso,
dispensa adubagao. A citro-
nela demora cerca de seis
meses para atingir o tama-
nho de touceira. Ela age de
imediato quando exposta ao
sol, ao exalar 6leo essencial
das folhas. Quanto maior a
planta, maisforte o seu efei-
to ou maior a area de

abrangéncia de sua acéo.
Na regiéo de Piracicaba/SP,
ha um étimo produtor de
ervas aromaticas e medici-
nais, que atende a pedidos
para outras cidades. Ervas
Vivas — Tel: (19) 421-8504.

O Sitio Duas Cachoeiras,
em Amparo/SP também pro-
duz a citronela. Entre em
contato comelespelo e-mail
sdc@clic-in.com.br. Outra
dica é a Cimrex, de Minas
Gerais, que despacha mu-

dasparatodo o Brasil, ote-
lefone da empresa é (31)
281-1707. Vocé também
pode entrar em contato com
a Citrosafe, também de Mi-
nas Gerais. O telefone é
(31) 3462-5455.

o
3
[a)
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O INVERNO em destaque

Gostei muito da matéria sobre as opg¢les de plantio no
inverno (capadaedicdo 663). A reportagem enfoca as cultu-
ras de inverno, principa mente o trigo, cujo plantio e comer-
cializacdo sdo bastante complexos. A propdsito, sobre a
matéria, gostaria de fazer uma correcéo: a adubagdo correta
do trigo € 290 kg por hectare de (8/20/20) mais micronutrien-
tes, 290 kg por hectare de sulfato de ambnia em cobertura.

Saudaces,

Seiji Kimoto
Luiziana/lPR

Interessante a reportagem sobre as aternativas de cultu-
ras de inverno publicada pela revista. Como foi abordado,
opcoes ndo faltam. E eu concordo. Mas, como sempre, para
produtores como eu fica a divida: que garantias tenho de
preco la na frente, na época da colheita? De que me vale
investir pesado na compra de sementes, fertilizantes, defen-
sivos e combustivel se, por ocasido da venda, ndo poderel
recuperar nem mesmo o que gastei ? E ndo estou nem mesmo
falando em ter lucro, para poder investir na minha proprie-
dade. Esta mais do que na hora dos governos criarem politi-
cas agricolas consistentes, de reais garantias de precos.

Armando Damasco
ljui/RS

Acesse www.agranja.com ou mail@agranja.com

PROFISSIONAL em busca de espago

Sou académico de Agronomia na Universidade Fede-
ral do Rio Grande do Sul (UFRGS), cursando o 10° se-
mestre, com formaturaprevistaparajulho deste ano. Bus-
co uma oportunidade de estagio nas areas de agricultura
de precisdo, biotecnologia, bovinocultura de corte ou em
propriedades com &reas de lavouras. | nteressados devem
entrar em contato pelo e-mail saggin@pop.com.br

Kleiton Douglas Saggin
Porto Alegre/RS

Oportunidades para engenheiros
AGRONOMOS

Empresacom tradi¢&o no mercado agricolanacional busca
profissionais com solidos conhecimentos em tecnologia de
tratamento de sementes. O profissional devera ter experién-
cia, disponibilidade para viagens, bem como perfil comercial.
A empresa oferece remuneragcdo compativel com a fungao.
Profissionais dindmicos e que aceitem novos desafios enviem
curriculo para rigran@rigran.com.br

Nelson Azambuja / Rigran
Porto Alegre/RS

TOCANTINS de cara nova

Foi com grata surpresa que li a matéria “Tocantins: em
breve nos melhores mercados’. Digo isso porque morei na-
guelaregido na década de 60, quando pouca coisa era produ-
zida e praticamente tudo tinha de ser importado de outros Es-
tados. Agora, folheando as paginas da revista me deparo com
uma paisagem transformada pelo plantio de soja, arroz, mi-
Iho, feij&o e pelapecudria. Chegaadar
vertigem ainformagdo de que a &rea
plantada com soja cresceu 200% em
apenas trés anos. So senti afalta, na
matéria, de dados que déem con-
tadoimpacto daagriculturapara
ageracdo de empregos e distri-
buic&o derenda. Outraquestéo
gue gostaria de ver publicada
€ como esta 0 ambiente de-
pois de tanto crescimento.
Acho até que, pela im-
portancia que agora
adquire no cenario
nacional, vocés deve-
riam fazer umarepor-
tagem mais extensa
sobre Tocantins. O
gue vocés acham?
Fica ai a sugestéo.

Felipe Aradjo Correa
Sao Paulo/SP
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EDUARDO ALMEIDA REIS

Falando FRANCAMENTE

adécada de 80 andei procuran-

do terras para um grupo euro-

peu que desgjava investir num
programa de carne de qualidade, dire-
cionado para exportacéo. Foi antes da
descoberta da primeira vaca louca in-
glesa, mas o grupo ja via futuro numa
espéciedeboi verde” resultante de cru-
zamentos euro-indianos que pudessem
produzir carne exclusivamente a pasto,
de animais controlados, algo que la se
vai materializando passados 20 anos.
Umadasfazendas que visitei em Mato
Grosso tinha 15.600 hectares de ter-
ras de boa qualidade, parecidas com
as que atendem em S&o Paulo pelo
nome de “sangue de tatu”, 6tima to-
pografia, boas aguadas e localizagdo
privilegiada, a 4 ou 5 horas de Cuiaba
pelo asfalto.

A fazenda eraresultado do remem-
bramento de 156 areas de 100 ha, pou-
€O mais ou menos. Remembramento,
para os que estdo deslembrados, sig-
nificatornar areunir o que estava des-
membrado. A glebaoriginal haviasido
dividida e vendida, aos pedacos, para
agricultores sulinos, trabalhadores ru-
rais acostumados avidano campo, que
se mudaram paraMT com armas e ba-
gagem, mulheres, filhos, tratores ve-
Ihos, jipes usados, sementes, porcos,
galinhas e vacas. E, sobretudo, com
uma vontade férrea de sobreviver no
negacio agropecuario, do qual haviam
sido expulsos pela divisdo hereditéaria
das glebas de familia, inviaveis pela
faltade areaparasobreviver trabal han-
do no campo.

Volto ainsistir: agricultores profis-
sionais, que tinham dinheiro para pa-
gar pelas glebas mato-grossenses, dis-
posi¢éo para viver no campo, aptidéo
e conhecimento dos trabalhos rurais.
Dos 160 que enfrentaram atarefa, res-
tavam quatro heréis sobrevivendo em
condic¢oes precarias. Os outros 156 to-
maram rumo na vida, seja empregan-
do-se nas empresas rurai s que despon-
tavam no nortéo de Mato Grosso, seja
mudando-se para as cidades.

N&o se tratava de um magote de
pobres-coitados catados a lago nas fa-
velas, inteiramente despreparados para
a vida no campo, como temos visto
nos movimentos dos trabal hadores
rurais (sic) sem-terra. Tratava-se de
gente saudavel e habilitada para viver
naterraedaterra, que sucumbiu anova
realidade davidarural, em que o capi-
tal e atecnologia sdo inseparaveis, e 0
GPS (localizagéo por satélite) substi-
tuiu os pedacos de bambu, com um
trapo amarrado na ponta, indicativos
das éreas que ja haviam sido corrigi-
dasefertilizadas, como sefaziano meu
tempo.

Antes do exemplo mato-grossense,
assisti aaventura dos nucleos coloniais
da Baixada Fluminense, lotes de 10 ha
a 50 km do Rio, entdo capital federal,
com toda uma estrutura oficial de mé&
quinas de aluguel apregos subsidiados
e assisténcia técnica permanente nas
sedes dos nucleos. Tive granja de ga-
linhas em dois lotes remembrados. O
projeto inteiro de colonizagdo deu com
0s burros n’agua. Lotes que tinham
casas construidas pelo governo e meia
duziade mangueiras plantadas em vol-
ta, para fazer sombra, |4 estavam em
total abandono, com um pobre-diabo
e meia duzia de filhos barrigudinhos,
sobrevivendo sabe Deus como, ou fo-
ram remembrados em areas de 100, de
200 hectares de pastos de capim ango-
la, nos terrenos turfosos, para fazendi-
nhas de final de semana.

A tendéncia dos paises do Primeiro
Mundo aponta para a reducéo dréstica
da populagéo do campo. Nos Estados
Unidos, nos Ultimos 50 anos, o nimero
deprodutoresruraisfoi reduzido de 6,8
milhdes para2 milhdes de profissionais.
Na Franca, os agricultores baixaram de
2 milhdes para
700 mil, enquan-
to a &rea média
das proprieda-
des rurais au-
mentaval E as-
sim por diante:

0s paises da Unido Européia perdem,
por ano, 3% de sua populagdo agrico-
la. N&o parece nada, mas em dez anos
s80 26,2% de agricultores a menos.

Enquanto isso, maisumavez, [avai
0 Brasil na contraméo dos fatos e da
histéria. Foi assim com ainforméticae
a maldita reserva de mercado, que nos
atrasou tantos anos. Esta sendo assim
comumareformaagréria(sic) queserve
apenas paraintranquilizar o campo que
produz e bate recordes, até porque 0s
“movimentos sociais’ ndo tém a me-
nor intencéo de plantar um pé de cou-
ve e ndo passam de movimentos poli-
ticos que visam aimplantar, neste Pais
grande e bobo, um regime que deu 0s
resultados vistos no Camboja, na Ro-
ménia, em todo o L este Europeu e no
exemplo latino-americano do Caribe,
importando comida, sabonetes e pas-
tade dentes, primeiro com os emprés-
timos soviéticos afundo perdido, ago-
ra com os bilhdes de doélares remeti-
dos anualmente para suas familias
pelos cubanos que conseguiram fugir
do “paraiso”.

O quadro é tao claro, téo eviden-
te e tdo pueril, que tenho vergonha
de perder o meu tempo tratando de
obviedades, e peco desculpas de to-
mar o tempo do leitor de A Granja.
Mas tenho visto e ouvido gente bem-
intencionada que acredita no movi-
mento dos chamados trabalhadores
rurais (sic) sem-terra, algo assim
como continuar acreditando que a
Terra seja o centro do Universo. To-
dos sabemos o quanto é dificil para
0 homem conviver com a idéia de
infinitude, mas a boa-fé de uns, e a
burrice de outros, no que diz respei-
to aos “movimentos sociais” (sic),
nao parece ter limites. m

N&o se tratava de um magote de pobres-coitados catados a
laco nas favelas, inteiramente despreparados para a vida

Nno campo, como temos Vvisto nos movimentos dos
trabalhadoresrurais (sic) sem-terra
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GIGANT

A Chinarepresenta
possibilidades ainda inestimaveis

CRINA

para o comércio agricola
brasileiro. O boom da economia

do pais asiatico tirou da linha

da pobreza 400 milhdes de pessoas,
avidas por adquirir produtos de
gualidade — especialmente alimentos.
Mas sera que o Brasi| esta
fazendo o dever de casa para

G agarrar essa megachance?




s chineses tém habitos alimen-
tares muito estranhos — para os

padrdes ocidentais, esclareca-se
j& Num restaurante, cobras venenosas
vivas sdo expostas para o cliente, que
escolhe a preferida, o garcom a enrola
no brago, leva até a mesa e corta o pes-
coco do réptil. Num copo, o sangue é
servido aos clientes, que véem no liqui-
do um vigoroso estimul ante sexual . Por-
tanto, pode-se deduzir que o mercado
chinés de cobras oferece promissoras
oportunidades paraaeconomiabrasilei-
ra? Naturalmente, ndo. Afinal, elescriam
apropriamatéria-primae, por aqui, o Ins-
tituto Butantan, de S&0 Paulo, vive as
voltas paraproduzir soro antiofidico para
atender as necessidades internas. Os
chineses também adoram pernil de ca
chorro na brasa, o que igualmente néo
sugere chance de negécios aos canis
brasileiros.

Mas 1 bilh&o e 300 milhdes de chi-
neses — um quinto da populagéo do pla
neta e sete vezes e meia a brasileira —
também consomem alimentos “nor-
mais’, como arroz, carnes, 6leo de soja,
frutas, leite, sucos e assim por diante.
Para essa procura bilionaria — seja
mensuradaem volume ou em dinheiro—,
0 Brasi| interessa. E também é um entu-
siastainteressado. Por qué? Na China, a
agricultura € muito ineficiente em ter-
mos de produtividade e s6 pode ser pra-

ticada em restritos 1,35% do seu ter-

ritorio, ou em 130

Leandro Mariani Mittmann
|leandro@agranja.com

milhdes de hectares. Ja no Brasil a
agropecuaria esta mais eficaz a cada sa-
fra ou lote de animais entregues, e as
suas fronteiras agricolas parecem
infindaveis.

A entrada da Chinana OMC em 10
de dezembro de 2001, depois de 15 anos
de negociagdo, aproximou esse col0sso
em territdrio e populacdo do Ocidente.
A partir de entdo os chineses assumi-
ram compromissos de seguir uma série
de normas e regras comerciais interna-
cionais. Maisdo queisso, foram obriga-
dos a reduzir barreiras tarif&rias e ndo-
tarifarias e cotas de importagdo, espe-
cialmente de produtos agricolas. Em
outras palavras, a China abriu-se para
0 mundo. Soma-se a essa novidade o
“espetéculo do crescimento”, que sem
comparativos nas duas Ultimas décadas
quintuplicou o PIB, paraUS$ 1,4 trilhdo
em 2003. No ano passado
cresceu 9,1% — enquanto
no Brasil o PIB recuou
0,2%. Estima-se que,
por volta de 2040, a
China supere os Esta-
dos Unidoscomo amaior
economiadaTerra, mesmo
que o crescimento atua
desabe pelametade.

Como conse-
guéncia, nos Ulti-
mos 25 anos,
400 milhdes de
chineses ultrapas-
saram a linha de
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pobreza. Traduzindo: tornaram-se con-
sumidores. E ndo devoram apenas arroz
em tigelas, como a superficial imagina
¢a0 de aguns pode supor. Eles querem
carros, celulares e outros bens duraveis,
mas, sobretudo, alimentos. Muita comi-
da E de qualidade. Como a agricultura
local ndo consegue suprir a demanda de
milhdesemilhdesdetondladasanuais, na
turalmente resta o socorro de lavouras,
pastagens e granjas de outras nagdes. O
Brasil, Unico no planetaem condi¢es de
expandir de forma expressiva suas areas
agricolas, condtituiu-se, a0 natural, num
oportuno provedor.

Por décadas, o regime comunista de Pe-
quim incentivou a producdo agricola,
priorizando a

quantidade.




REPORTAGEM DE CAPA
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Gréos sempre fo-
ram o principal
componente da
dieta rural. Em
2000, apenas 12%
dapopulacéo cam-
ponesa dispunha
de refrigerador
para armazenar
produtos pereci- ]
veis. Agora, em - - i . —
especial a classe | =] i
urbana de consu-
midores emergen-
tes, exige qualida-
de. Especidlistas
estimam que, em
2020, a populacéo
das cidades repre-
sentara 50% do
total. Essa muilti-
déo estara avida
por carnes, frutas
frescas, lacteos, & -
ENre OULTOS, (UE |
subgtituiréo a die-
ta a base de gréos
(arroz, trigo e milho) e vegetais. Boapar-
te dessa extraordinéria populacéo tera
muito dinheiro para gastar com comida
de qualidade e diferenciada, até organi-
CO0s e produtos de marca.

O gréo produzido pelo chinés é, na
sua maioria, de baixa qualidade, o que
levou o governo, no final dos anos 90, a
estabel ecer novos padrdes de classifica
¢a0 para o trigo e arroz, e a acabar com
0 suporte de precos. Segundo um estu-
do do Banco Mundial, a tendéncia é o
chinés destinar a producéo de gréos de
baixo valor comercia aaimentacdo ani-
mal. Parasubstituir essesvolumes (prin-
cipamente de milho, trigo e soja), tor-
Na-seimpositivo aimportagdo. Segundo

a ONU, a China padece de déficit anual
de 50 milhdes detoneladas de gréos. Em
razéo da crescente urbanizacéo e das
novas normasagricolasgovernamentais,
aareade arroz recuou 2,8% ao ano des-
de 1998 e ade trigo, 5%, na média.
Bastante, mas € pouco — O co-
meércio total entre Brasil e China no
ano passado alcancou o montante de
US$ 6,680 bilhdes, com superavit bra-
sileiro de US$ 2,385 hilhdes. As ex-
portacGes, de US$ 4,532, foram qua-
se 80% superiores as de 2002. Em
janeiro de 2004, a China comprou por
aqui 83% amais que no mesmo més do
ano passado. Satos estatisticos dos ne-
gocios entre os dois paises viraram roti-
na nas ultimas décadas. Em
P ren 1974, quando se restabel ece-
ram as relacbes formais, o
fluxo comercial China—
Brasil ndo passou de US$
17,420 milhdes. Ou segja,
em 29 anos a corrente foi
multiplicadapor 383 erepre-
sentou, No ano passado, 6,20%
do total exportado pelo Brasil. A
Chinajaéaterceiramaior com-
pradorado Brasil, que, por sua
vez, se tornou seu principal

Exportagdes de suco de laranja
para a China cresceram
8.333% em cinco safras
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Colosso mais préximo do Ocidente: a entrada da China na OMC abriu grandes oportunidades para paises como o Brasil

parceiro naAmeérical atina. Apenas Es-
tados Unidos e Austrdlia vendem mais
produtos agricolas aos chineses que o
Brasl.

Portanto, um sucesso total do co-
meércio internacional brasileiro? Defor-
ma alguma. No ano passado, a China
transacionou com o mundo o descomu-
nal montante de US$ 840 bilhdes, dos
quais US$ 410 bilhdes foram importa
¢oes. Ou sgja, 0 Brasi| participou dedes-
preziveis 0,79% desse intercambio co-
mercial e abocanhou uma fatia de ape-
nas 1,10% de suas compras. E claro que
ndo se pode comparar a economia brasi-
leirads possantes méguinas do Japao (vi-
zinho e principal parceiro), Unigo Euro-
péia e Estados Unidos. Mas é também
[6gico que muito pouco foi empreendido
e muito precisa ser articulado para que o
Brasil ampliesuasrelagbescom o gigante
asidtico. Nesse caso, cabe uma variante
da frase emblemética do ex-ministro da
Agricultura, Marcos Pratini de Moraes. o
Brasi| precisasevender, ndo aguardar para
ser comprado.

“O Brasil s6 descobriu a China em
2000. Um mercado gigantesco e com
dinheiro”, espanta-se pelo desleixo
Charles Tang, presidente da Camara de
Comércio Brasil—China, sediadano Rio
de Janeiro. Tang, nascido em Xangali,
crescido nos Estados Unidos e brasilei-
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Mosso trabalho atinge seu objetivo quando chega @ mesa das familias.

Em mais de 1656 anos de atuacas, nds temos uma dnica prescupacac: a satisfacao de nossos clientes. Por isso Investl
tanto em tecnologla, inovacdes e na capacilacdo constante de nossos profissionals. Toda esta dedicacéo temn um dnlco dest
a mesa das famdlias espalhadas em mals de 160 paises. E & ssa que torna a John Deere uma companhia lider mundial que faz pi
atd da wida de pessoas gue nunca mexeram om uma colhelftadeima. Mas que sabem muito bem qual a importancia de uma vida sauda
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REPORTAGEM DE CAPA

ro por adocgdo, € um critico da forma
nada agressiva e pouco oportuna como
0 Brasil sempre se comportou em rela-
¢a0 amegaoportunidade asi &tica. Segun-
do ele, em 1999, o Paisvendeu US$ 1,5
bilh&o para a China, mesmo volume de
1985. Em 2002, foi realizada, depois de
18 anos, em Xangai, aprimeirafeirade
promoc&o comercia brasileira em solo
chinés. “Enguanto o mundo estava ten-
tando conquistar o0 mercado chinés, es-
tavamos omissos’, lamenta-se.

Tang alertaque, depoisdetirar 400
milhdes de pessoas da miséria, a
meta do governo de Pequim éfa-
zer 0 mesmo com 0s 900 mi-
|hGes restantes. Quanto ainten-
¢ao, lembraqueaagriculturado
seu pais tem limites
intransponiveis para um cresci-
mento significativo, e a
agropecuéria brasileira
surge como uma alter-
nativa preciosa para
acudir parte considera
vel dessas caréncias.
“O Brasil pode ser a
base de alimentos para
a China’, profecia. “A
cadaano aChinaimpor-
tamaisalimento. Quan-
do compra, 0s precos
do mundo disparam.” Parao Brasil assu-
mir a sua condicdo, porém, Tang falana
necessidade de um “plano de conquista’.
Para ele, os menos de US$ 7 bilhdes das
transacGes comerciais sino-brasileiras
registradas no ano passado “é um volu-
me ainda pequeno para a dimensdo das
duas nacbes’.

O ministro conselheiro econémico-
comercial daEmbaixadadaChinanoBra
sil, Qi Linfa, lembra que 0 seu pais pos-
Sui 7% das terras agricultaveis do mun-
do, mas abriga22% da popul acéo global .
“AseconomiasdeChinaeBrasil sSo muito
complementérias’, argumenta. Linfaenu-
mera interesses chineses na agricultura
brasileira, acomecar pelasoja, queécon-
vertidaem 6leo ou no saboroso e popular
tofu. No entanto, 0 ministro faz questéo
de dertar quanto a necessidade do pro-
dutor brasileiro preocupar-se com a sa
nidade do produto, jaque o Ministério da
Quarentenachinésérigoroso em suasins
pecoes para detectar residuos de defen-
sivos agricolas. Linfatambém citaadis-
posicdo chinesa em importar do Brasil
folhade tabaco, laranjae o suco dafruta,
carnes de frango e bovina e café.
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Lovatelli, da Abiove, cré no aumento

dos negdcios no setor de 6leos vegetais

Brasileiros vao, chineses vém —
Em razéo da confluéncia de interesses,
tem sido cada vez mais comum o vai-
vém de del egacbes formadas por autori-
dades e empresérios vorazes parainves
tir ou receber investimentos. Ou mes-
mo fazer um intercambio de know-how.
Em janeiro, umadel egagéo chinesavisi-
tou 14 cooperativas de Goias, Parana e
S8o Paulo, atras de soja e dleo, por-
gue a China precisa buscar longe de
suas lavouras 23 milhdes de tonela

das de soja por ano. Recentemen-
te, uma comitiva do Banco de
Desenvolvimento Agricola
daChinavisitouaConab bra-
sileira. Objetivo: conhecer
como o Brasil incentiva o de-
senvolvimento da agricultura e
executa a aquisicéo e
estocagem de produtos.

Infra-estrutura
— Uma corretora
paulista(queprefere
0 anonimato) co-
mecou emjaneiroa
representar varias
empresas chinesas
e o governo de Pe-
guim no Brasil, in-
clusive no segmen-
to do agronegacio.
Delegacbes daguele Pais circu-
lam pelo Brasil acompanhadas
por integrantes daempresae séo
recebidas, no Palécio do Planal-
to, por governadores, empresé-
rios e apresentam suasintencdes

-
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Arroz

deinvestimentos. Entreosdiver- ~ Milho 18,1%*
sos negdciosintermediadosestd ~ Algodao 24,3%**
a compra antecipada de soja, Alho 64,3%"**
principalmente de cooperativas,  Amendoim 39,8%**
A corretorafinanciaaslavouras ~ Maca 41,9%*
e depois recebe o produto. Tabaco 39,6%***
Além disso, a empresa Carne suina 50,7%*

intermedia investimentos do go-
verno chinés em infra-estrutura
no territorio brasileiro. Afinal, os
chineses tém muitas pretenstes
naagriculturabrasileira, mastam-
bém conhecem os problemas de
transporte e logistica,

Como o governo de Pe-*\
quim dispdedereservassu-
periores a US$ 400 bilhdes,
decidiu investir por aqui. A
diretorarevelaque apresen-

tara aquele governo uma i
dezena de grandes proje- %
tos para a América Latina, in- |

*2000/2001 — **1999 — ***2003
Fontes: USDA, Conab, FAO, Afubra

s bra-
silei-
ros enche-
ram-se de
brio e ndo paramde
comemorar pela esperada colheita re-
corde de 130 milhdes de toneladas de
gréos e fibras da safra 2003/2004. Mas
examinem uma comparacdo: se cada
agricultor chinés colhesse, por ano,
144 quilos — volume possivel de ser
cultivado no canto de um sitio —, a
safra do pais asiatico seria igual
a brasileira. Afinal, sdo 900 mi-
IhGes de chineses vivendo no
campo — 70% da populagao.
E claro que esse batalho di-
vide-se em outras atividades
agricolas. Aqueles que explo-
ram commodities produziram
423 milhdes de toneladas de
arroz, milho, soja, trigo e al-
godao, em 2002 — a maior
producao global.
A China é a gran-
de produtora de
arroz  (um

Participacédo da China
na producao mundial

33,1%*
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Novecentos milhoes
de agricultores em acao

terco do
total),’
carne suina

(metade), trigo, al-

godao, alho, amendoim,

cebola, maca e tomate. Em milho,
estdo em segundo, atras dos Estados
Unidos. Mas a agropecuaria represen-
ta apenas 16% do PIB chinés (dados
de 2000), um ndmero que praticamen-
te caiu pela metade desde a década de
80, em razdo do crescimento dos de-
mais setores: servicos (32%) e indus-
tria (52%). Segundo a monografia de
especializacdo em Relacdes Interna-
cionais “ Marcopolo reencontra o dra-
gao — A entrada da China na OMC,
sua agricultura e comércio agricola”,
do engenheiro agrénomo Gustavo Bra-
cale, de tudo o que é produzido no
campo, metade fica em familia e o res-
tante € comercializado.

Recurso escasso e mal aproveitado — O
territorio chinés é congtituido por 9,6 bi-
Ihdes de hectares, dos quais apenas 130
milhdes sdo aproveitaveis pela agricul-

tura (1,35%). E ndo ha mais um Uni-
co metro quadrado a ser
desbravado. Do total,
40% éirrigado, ou 54 mi-
Ihdes de hectares. Segun-
do Bracale, a longo prazo
agua ser4 um problema
para a agricultura, apesar de
a China ter a quinta maior
reserva hidrica doce do
planeta. Porém a

nibili-

dade per

capita é uma das

menores do mundo.

Nas regioes Norte e

Oeste, que abrigam um

terco da populagéo (inclusi-

ve Pequim) e metade da produgdo agri-

cola, a precipitagdo pluviométrica anual

€ inferior a 600 milimetros. Populagéo e
agricultura competem pelas chuvas ra-
las. A agricultura explora dois tercos
da agua disponivel no Pais, mas ape-

nas 30% do liquido retirado dos rios che-

ga as raizes das plantas em razéo da pou-

ca eficiéncia da prética da irrigacéo.

Na China, as terras agricolas sdo pro-
priedades plblicas coletivas e os direitos
de uso sdo determinados pelos lideres co-
munitérios. Os camponeses fazem contra-
tos de ocupacdo de até 30 anos. A forma
de exploracdo foi introduzida em 1984, e
substituiu o sistema de comunas, em que
havia controle rigoroso do governo do
plangjamento e da produgdo. Como ndo
sS40 proprietarios, os agricultores ndao cos-
tumam demonstrar muita disposicao para
implantar préaticas de conservacéo do
solo e promover demais investimentos de
longo prazo. O acesso ao crédito também
é dificultado.

Trés quartos dos fertilizantes utiliza-
dos pela agricultura chinesa sao fabri-
cados em estabelecimentos de pequena
escala, em que é empregado baixa tec-
nologia, e o resultado é um produto de
qualidade bem aquém. Também ocorre o
desbalanceamento na aplicacéo de nu-
trientes, com excesso de nitrogénio

e fosfato, abundantes na

regido. Outro fa-

tor limitan-
te do desenvol-
vimento agricola
chinés é bem conhe-
cido do produtor brasi-
leiro: o sistema de transporte,
armazenamento e logistica em geral. Fal-
ta infra-estrutura para o translado de
pessoas e cargas e de armazéns.
““As ferrovias (de monopdlio es-
tatal) continuam sendo o principal
meio de transporte de commodities a
granel, especialmente gréos. O modal
aquaviario, muito utilizado em ou-
trasregides do mundo para o trans-
porte de gréos a granel em fun-
¢do do custo baixo, ainda
€ pouco explorado na
China.”
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cluindo-se construcdo ereformas dero- | importante que
dovias estratégicas para o agronegdcio | mil palavras
brasileiro eaedificacdo deum porto. Ela | justificou o in-
ndo di maiores detahes, informa ape- | vestimento o
nas que, por uma das propostas, seriam | presidente da
asfaltados 400 km da BR-158, entre | instituicao,
Mato Grosso ao Porto de S8o Luiz, no | Manoel Felix
Maranh&o. Oschinesesseutilizariamda | Cintra Neto. O
ParceriaPublico-Pri- | escritério tam-
vada (PPP), ao in- | bémfuncionara
. vestir e depois | como suporte
Chmaem terceirizar ainfra-es- | de empresas
numeros trutura. Ela também | exportadoras
ndo revelao montante | brasileiras.
23 milhdes a ser desembolsado, | Alémdasoja a
de toneladas ¢é mas deixa claro: “O | BM&F preten-
° g:“g?aag;a' volume ndo é impor- | de negociar
==k tante, porque a China | café, aglcar e
tem dinheiro”. acool. Cintra
o 1.35% Em maio, o0 presi- | argumentaque,
tgr‘r’itrg:é'm:gs dente Lulae uma co- | com o escrito-
SETetTAve mitiva de empresarios | rio, oschineses
ou 130 milhdes vistardo aChina, além | terdo mais se-
de hectares dalndia A idéiaéam- | guranca nas
pliar as relacBes co- | negociacges,
USS 6,680 merciais com os dois | porque hoje

bilhdes p . :
fOIEG F YO paises. Navisita, tam- | todo tipo de
comercial bém poderdo ser assi- | hedge é feito
Brasil-China em nadososprimeirospro- | via Bolsa de
208%393’;‘15 tocolos de intengdes | Chicago.
i ()

movimentacio para a construcdo das A China
externa chinesa ferrovias em solo bra- | também tor-
sleiroque, paraoschi- | nou-se um im-

~ 8.333% neses, custam 30% a | portantealiado
foi o incremento

das exporta- menosporquedtilizam | politicodoBra-
cBes de suco tecnologiasmaisavan- | sil numafrente

de laranja para ¢adas. Em novembro | ampla contra Café: os chineses descobriram a qualidade superior do torrado e m0|d0
os chineses em de 2003, oministroda | os subsidios
CINEO=anos Agricultura, Pecuériae | agricolas norte-americanos, europeus e | “Saida pelo Pecifico”, ou sgja, instituir
PR Abastecimento, | japoneses na OMC. Ao lado de india, | rotas para utilizar portos chilenos, co-
foFOIalmento Roberto Rodrigues, | Africado Sul e outros, fundaram 0 G-20, | lombianos e bolivianos em vez de San-
das exporta- acompanhado de 20 | por ocasido da5* ConferénciaMinisterial | tose Paranagua. A Esalg/USP eaFun-
cOes brasileiras empresarios, também | de Cancin (México), em setembro do | dacéo Getulio Vargas finalizaram, ha
LSVl estevenaChina Além | ano passado. A primeiramissio éredu- | poucos meses, apedido daBM&F, um
aos chineses .. . . o o
PRSP de participar de dois | zir a zero as subvengBes do Primeiro | aprofundado estudo que tracadetalhes
safras saminarios, o objetivo | Mundo as suas exportacOes agricolas, a | dessaspossibilidades. Asobras, em dez
dacomitivafoi estabe- | comegar por aquelas que mais prejudi- | anos, custariam US$ 10 bilhdes, que,
7.500 km lecer bases comerciais | cam os paises pobres. Em relagéo aos | de acordo com o trabalho, seriam “pa-
Sg{ﬁ:uﬁztggf;a e sanitérias para acer- | apoiosinternos &s agriculturas domésti- | gos’ pelo crescimento do PIB da re-
alguns portos tar acordoshilaterais,a | cas, a proposta do G-20 é a restricdo | gido. O estudo baseou-se em 12 alter-
asiaticos caso o fimdeampliar oleque | substancid dediferentesmodalidadesde | nativas possiveis tragadas pelo Minis-

Brasil implantas- de exportacdes. gjuda. A idéiadosintegrantesdo G-20 é | tério dos Transportes, que deixariam
sfszifjhaa&"’l‘ga A Bolsa Mercantil | chegar a algum resultado prético jaem | alguns portos asiéticos até 7.500 qui-

& Futuros(BM&F)vai | 2005. |dmetros mais perto.

desembolsar US$5mil A saida é pelo Pacifico — Mais do Eles querem detudo — Uma série
mensais para manter | que estabelecer um “plano de conquis- | de produtos da agropecuéria brasileira
um escritorio derepre- | ta”, o Brasil precisa promover gjustes | interessaaoschineses. Masnenhum pro-
sentagdo em Xangai. | internos para aproximar mais — literal- | metemaisdo que asojae o 6leo deriva
“Para os chineses, a | mente —a China. HAmuito sediscutea | do. A China ja se consolidou como o

Pacifico”

presenca fisica € mais | viabilidade e as vantagens da chamada | principa importador dasojabrasileira(6,4
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milhdes de toneladas em 2003, um tergo
do total exportado) e segundo de dleo
(atrés do Ird). Ha, porém, fortesindicios
de que muito mais vem pela frente. Os
chineses colhem 17 milhdes de tonela-
das da oleaginosa por ano, enquan-
to 0 consumo bate em mais de 40
milhdes. Sdo também grandes con-
sumidores de 6leo. A média anual
de consumo chinés ficaem 13 a
14 kg por habitante, mas se
saltar para os 20 kg do
Brasil ou mesmo os 40
kg registrados na Eu-
ropa, a necessidade
de importacdo au-
mentarq em muitos
milhdes de tonela-
das. O complexo
soja representa trés
quartos da pauta de
exportacbes agrico-
las paraa China.
“Qualquer coisi-
nha que sobe reflete em volumes monu-
mentais’, avaliaCarlo Lovatelli, presiden-
tedaAssociacdo Brasileirade Oleos Ve-
getais (Abiove). Em 2001, os chineses
compraram 17 mil toneladas de dleo do
Brasil; no ano passado, foram 541 mil
toneladas, ou 32 vezes mais — 17% das
exportacdes totais. Lovatelli examina
com muito otimismo as perspectivas de
ampliacdo dos negdcios nesse segmen-
to em razado das boas relacbes diploma-
ticas, institucionais e politicas entre os
dois paises. “O Brasil esta muito bem
posicionado em relagdo a China’, argu-
menta. Além disso, chinés ndo tem pre-
conceito a soja transgénica. Exige ape-
nas que sgjainformado da procedéncia.
Suco delaranja— Em apenascinco
safras, a exportacéo de suco de laranja
para a China devera aumentar 8.333%:
de 600 toneladas em 1998/1999 para 50
mil toneladas em 2003/2004. Se confir-
madas as estimativas, haverd um incre-
mento de 56,2% em relacdo ao ano pas-
sado (32 mil toneladas). “ Asvendas tém
se acelerado apds a queda da tarifa de
importagdo de 75% para 7,5%", justifica
Ademerva Garcig, presidentedaAssocia-
¢&0 Brasileira de Exportadores de Citros
(Abecitros). A redugdo era compromisso
assumido pelaChinajuntoaOMC. “ Suco
de laranja ndo é parte habitual da dieta
deles, mas o hahito estdsendo construido,
especid mente entre apopulacdo novaque
esta chegando a China atraida pelo enor-
me desenvolvimento do pais’, observa.
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Leite, da Cooxupé: *
chinesa tornou-se muito exigente”

“Nao devemos esquecer que a laranja é
originariadaChina.”

Alcool — Atéas Olimpiadas de 2008,
a serem disputadas em Pequim, todos os
veiculos chineses precisaréo ter na com-

posicdo do combustivel de 10% a
15%dedcoal. O projeto chinéspre-

vé a extracdo de dcool do milho,
mashaindiciosfortesde queapro-
ducdo ndo atenderdademanda. Por
isso, hojejaexistetratativas
com a Unido da
AgroindigtriaCanavieira
de S&o Paulo (Unica)
paraexportacdo de d-
cool decana. O secre-
tario gera da Unica,
Fernando MoreiraRi-
beiro, mostra-se oti-
mista quanto aos ne-
gociosnestaéreapor-
gue naChinaas deci-
sdes sdo sempre cen-
tralizadas pelo gover-
no. Ou sga, as empresas petroliferas ndo
exercem pressdes como ocorre em ou-
tros paises. “O Brasil identificou a possi-
bilidade e j& existem conversas para ten-
tar suprir uma parte deste mercado”, re-
vela. O tema estaraem pauta navisitade
Lulano préximo més.

Outros setores também podem se
beneficiar dasprivagBeschinesas. Noano
passado, o Pais embarcou para a China
US$ 90 milhGes em folhas de tabaco. O
Brasi| articula-se nosbastidores paraacer-
tar acordos sanitérios a fim de ampliar o
pequeno volume de 10 mil toneladas
anuais de carnes de frango e gado ex-
portadas anuais aos chineses. A China
s6 compra carne bovina in natura de
paises cujos rebanhos estejam inte-
gralmente reconhecidos como livre de
aftosa. O Brasil tem 85% de seu gado
nestas condi¢fes. No ano passado,
foram exportados um pouco menos
de US$ 7 milhGes em carne de fran-
go para o parceiro — 39% a mais
gue no ano anterior. Ha ainda pers-
pectivas para papel, celulose e ma-
deira, além de couro. Até os
arrozeiros gauchos ja se articulam
para mandar cargas ao maior pro-
dutor do cereal do planeta.
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Para fechar, um cafezinho — A
mesa chinesa anseia pelo diversificado
conjunto de alimentos produzidos no
Brasil. Soja, carnes, frutas, leite e mui-
to mais. E depois dessa farta refeicao,
nada melhor do que um cafezinho. De
preferénciaum café dequalidade, o aré
bica, de onde provém o café torrado e
moido, um produto que apenasa Améri-
cal atinaconcebe—especiamenteo Bra-
sil. “Esta nascendo o mercado chinés
para café torrado e moido”, comemora
Joaquim Libanio Ferreira Leite, diretor
de exportactes da CooperativaRegiona
de Cafeicultures em Guaxupé/MG. A
Cooxupé é amaior cooperativacafeeira
do Brasil e principal exportadora, € o
Brasil € 0o maior produtor mundial.

L eite conta que os chineses se con-
tentaram com o café sollvel — resul-
tante do café robusta, de qualidade in-
ferior —por umadécada, mas agoraque-
rem mais. “O mercado esta evoluindo
para o café moido e torrado”, diz. A
classe média chinesa tornou-se exigen-
te, passou afregiientar ascadavez mais
numerosas cafeterias, assim como 0s
estrangeiros que aportam em solo chi-
nésanegdcios. O diretor entende que a
conquista desse mercado € algo para
ser desenvolvido entre 5 e 20 anos, até
porque o chinés ndo tem o habito de
beber café. Eles gostam mesmo é de
cha Mas o executivo compara a China
a0 Japao, que ndo eraseduzido pelo café
até oinicio dadécadade 80, mashoje é
0 quarto maior mercado mundial, com
demanda de 7 milhdes de sacas/ano. m

Pela tecnologia: a China nao rejeita a soja transgénica, mas exige a informacgéo de procedéncia
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0S 0S caminhos do
ndo levam a SOJA

Durante cinco dias, poucas vezes no mundo a oleaginosa foi tema

principal e pano para manga de tantos assuntos. No evento mundial

organizado pela Embrapa Soja, foram debatidas matérias como maneo

sustentavel dos sistemas de producéo de soja, fatores socioeconémicos,

inovagdes em biotecnologia, NOVOS Processos e uso para alimentos,

e muito mais. A dor de cabeca dos participantes foi saber

0 que escolher diante de tantas opcdes

mboraagunsepecidisasdadrea

internacional desdenhem otermo

“globaizacdo” — por ndo ser um

fenbmeno recente como se propaga—, pou-

cos definem t&o bem aonipresencaatingi-

da pelasojano mundo. A importancia da

culturamundia mente pdde ser observada

com mais clareza durante 0 maior evento

mundial sobre pesquisa, processamento e

0 complexo agroindustrid dacultura, que

aconteceu em Foz do Iguacw/PR, no prin-

cipio demarco. Laestavam presentes pes-

soas do mercado, produtores, pesquisado-

res, firmas produtoras deinsumos. Enfim,

! fechou-se acadeiae aproximou-se 0s seus

agentes, quetiveram cinco dias parafazer

contatos, fechar negdcios, encaminhar pro-

jetosdepesquisa, trocar informacBesetan-

tasmai soperagBes que permitem um even-
to dessa magnitude.

A produtora e engenheira agronoma
Daniela Mitre Kaercher, de Chiappetta,
noroeste do Rio Grande do Sul, levou na
“bagagem” nocbes sobre agricultura em
nivel global, novidades em tecnologia de
producéo e algumas idéias para agregar

Glauco Menegheti
glauco@agranja.com

vaor asuaproducdo em umaareade 375
ha. Inspirada pelos contatos, esta pensan-
do em comercidizar sojadescascada, mo-
idaetorradaparao processamento de pro-
teina. E esse é apenas um dos exemplos
dos beneficios dos que estiveram em Foz,
naguel e torrido principio de marco.

NUmeros de encher os olhos— Fo-
ramtrésosencontrosparaelos. aVIl Con-
feréncia Mundid de Pesquisa de Soja, a
IV Conferéncia Internaciond de Proces-
samento e Utilizag&o de Sojaeo Il Con-
gresso Brasileiro de Soja. Pela primeira
vez, os eventos foram realizados smulta-
neamente no Brasil, e produziram sete se-
¢Oes plenarias, 31 smpdsios e 130 paes
tras. Promovidos pela Empresa Brasileira
dePesguisaAgropecudia(Embrapa), reu-
niram mais de 1,5 mil participantes de 47
paises, 200 especidistas vinculados ao
agronegdcio e a apresentacdo de mais de
700 trabahos cientificos.

Segundo o presidente da Comissao
Organizadora dos trés encontros, Flavio
Moscardi, aidéiaeramontar umaprogra:
magcao que atendesse as necessidades tan-

to da cadeia produtiva da soja no Brasl
quanto as prioridades e os interesses dos
demais paises presentes. “Paraa Embra-
pa, foi uma oportunidade para manter e
ampliar ainda mais opcdes de coopera-
¢ao técnico-cientifica’, afirma.

Logo no primeiro dia, um petardo: re-
presentantes do Brasil, dos Estados Uni-
dos, daChinaedalndiaapresentaramem
linhas gerai's 0 que representa o comple-
X0 Sojaem seus paises. Um raio x fdan-
do sobre mercado, pesquisa, organizacdo
de produtores, entre outros fatores.

Ferrugem, o mal do século — Ta-
vez 0 assunto que mais mobilizou aaen-
¢ao de produtores e pesquisadores tenha
sido aferrugem. Também pudera. Consi-
derando os gastos com fungicida e a per-
dade rendimento, os prejuizos chegaram
aUS$ 1 bilhdo em 2002/2003, vaor que
deve ser superado na atud safra. O vaor
émaior do que o orcamento anua daEm-
brapa, por exemplo. “ O pessoa ndo sepre-
parou e o clima estava bem favoravel”,
constata o pesquisador da Embrapa Soja,
José Tadashi Yorinori. Conforme o pro-
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fissond, este ano a pesquisaterauma s&-
riedeinformagdes adicionaissobreo com-
portamento dadoencaem varias situaces
climéticas, tendo em vista as ocorréncias
de seca e de chuva em excesso em dife-
rentes regides produtoras.

E o combate avanca — No Brasil,
duasfrentesdetraba hoforam abertas uma
edtratégia, de curto prazo, diz respeito as
préticas preventivas que devem ser toma:
das pelos agricultores; a outra, de longo
periodo, estdassoci adaao desenvolvimen-
to de variedades resistentes.

Um dosinimigosparaaprimeiraabor-
dagem é a desinformacgo. “ Todos os 6r-
géos de representacéo de produtores tém
de fazer com que as informagBes de ma:
nejo cheguem aos rincdes mais longin-
quos’, apela Jodo Flavio Veloso, chefe de
pesquisa e desenvolvimento da Embrapa
e coordenador de umaforga-tarefaingtitu-
ida pelo Ministério da Agricultura para
acompanhar aevolucéo dadoenca. E pre-
Ciso saber seaferrugem estdnaregido ou
n&o, 0 momento mais adequado de aplica-
¢&o de defensivos, os tipos de fun-
gicidamaisapropriadosparacon-
trole, entreoutrasquestdes. Uma
das duvidas mais freglientes
dosagricultoresdiz respeitoao
mang o defungicidas. Ospro-
dutos da classe das estrubi-
rulinaspossuem efeito pro-
tetor e sd podem ser
aplicadosantesde cons-
tatadas a ferrugem na .
lavoura. O grupo dos
triazois, por suavez, = *
tém acdo curativaede- 1
vem ser gplicadosapts
acongatacdoinicia da
ferrugem.

Outra pedra no sa
pato da prevencdo é
que o plantio de soja safrinha, cultivada
no inverno sob irrigacéo, esta prejudican-
do as edratégias de controle da ferrugem
dasojaindicadas pela Embrapa. Td culti-
VO aumentao risco deincidénciaeaseve-
ridade da ferrugem asidtica da sojaa me-
dida que serve de hospedeira para o fun-
go. Medidas como aanteci pacdo daseme-
adura e o plantio de cultivares precoces
acabam ndo tendo o efeito quando asojaé
cultivada continuamente.

E por isso que, este ano, aferrugem foi
identificada em vérias fases da planta e,
norma mente, muito maiscedo do quenos
anos anteriores. O fungo daferrugem pre-
cisa de tecido vivo para se multiplicar e

Inspiracdo: a agronoma Daniela
agora quer vender soja descascada

encontra as condicdes ideais
para sobreviver quando na se-
guénciando éplantadaumacul-
turaimune ao atague. Aforaa
oleaginosa, a pesquisa ainda
et descobrindo outros hospe-
deiros vivos além da soja. O
cultivo continuo de soja tam-
bém propiciao aparecimentode
outrasdoencas, amultiplicacdo
das pragas e das plantas dani-
nhasedfetaas caracteridticasfi-
sicas, quimicasebiolégicasdo
solo, entre outros problemas.
As estratégias de médio e lon-
go prazos ainda tém um hori-
zonte incerto em termos de re-
sultados. O desenvolvimento de
cultivares resistentes néo foi
possivel porqueo patdgenotem
atavariabilidade genética. A aparicéo de
umacultivar com ressténciando é espera
da paralogo.

Perigo para o Tio Sam? — Nos Es-
tados Unidos, existe uma preocupacao ex-
trema com a possibilidade de a ferru-
gem asidtica ser propagada a partir
do Brasil, o que fez com que o go-
vernonorte-americano tomasseme-

didaspreventivas. Rondd B. Ham-
mond, professor do Departamen-
to de Entomologia do Centro de
Pesguisa e Desenvolvimento
AgricoladaOhio State Uni-
versity, dizqueaentradada
!, ferrugemasidicaéespera-
da pelo Sul do pais, a
exemplo do que aconte-
ceu com aChinae Bra-
sil. O fato é téo espera-
doqueogovernojatem
folhetos explicativos
para serem distribuidos
aos produtores caso a
doencarealmente ainja o pais. Suspeita-
se que o virus poderia chegar ao
hemisfério norte pelo ar, forma
pelaqual ocorre o contégio.

A tese da chegada daferrugem
por viade sementes e gréos é refu-
tada pelos pesquisadores brasilei-
ros e aé mesmo norte-americanos.
Primeiro, porqueosprodutosde ex-
portacéo sfo secados a 100 graus,
0 que mataria qualquer tipo de vi-
rus. Segundo, porque o fungo é bi-
otréfico, necessita de tecido vivo
para sobreviver, e ndo resste mais

S b

Brasil € um dos poucos paises com condicGes de
expandir a producdo de soja e conquistar novos e

potenciais mercados compradores

taseprofessor daUniversidadedelllinais,
jaobservou gréos no mundo todo e con-
cordaque apossi bilidade de risco é remo-
ta. Segundo ele, 0 componente de pressio
politica de agricultores norte-americanos
guerecusam sofrer concorrénciadosgréos
produzidos na Américado Sul estafaan-
do maisato. Nasentrelinhas, isso quer di-
zer protecionismo.

“Haoito anosorganizel umaconferén-
cia nos EUA em que estavam presentes
fazendeiros, traders, pesquisadores. Con-
videl parapaestrar profissionaisdeoutros
paises, entreelesum brasileiro, quefezuma
projecéo de que o Pais seria 0 maior pro-
dutor e exportador de soja. Na época, 0
pessod da platéia achou graca, disse que

eraloucura. Agora o Brasil e os

=, Vizinhos esté0 crescendo tanto

! gue eles ndo gostam da com-

peticdo”, justifica

Kauffman. “Pen-

S0 que ndo pode-

mos competir
comfazenddros »

ana de Paula/Embrapa 8

=

do que 30 dias no ambiente. Ha
rold Kauffman, patologistadeplan-

Em busca de solugéo: o tema ferrugem asidtica
mobilizou centenas de produtores e pesquisadores
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brasileiros, mas podemos traba har com a
qualidade de gréos, com produtos de mai-
or vaor agregado.”

Potencial de mercado — Antdnio
CarlosRoessing, pesquisador da
Embrapa, fezumaexplanacdo 8
arespeitodo potencia decres-
cimento dasojabrasileiraede
outrospossivelscompetidores.
Entre todos os grandes
playerséaArgentina, jun-
to com o Brasil, quem
tem a maior possibili-

gue cresce ataxa de 5,3% ao ano. A poli-
tica de subsidios norte-americana, garan-
tida pela Farm Bill, concede mais recur-
s0s a0 plantio de milho do que para o de
s0ja, 0 quefaz com que os produtores pre-
firam plantar o cered.

Os estoques mundiais de passagem
estdo maisbaixosesteano. Em 2002/2003
foi de 39,3 milhdes de tonel adas, enquan-
to em 2003/2004 fechou em 37,5 milhdes.
O consumo entresetembro de 2004 eagos-
to de 2005 deveraficar em 210 milhdesde
toneladas, supridosemboamedidapor Ar-
gentina e Brasl. Para aproveitar da me-
Ihor forma possivel aboamaré, Roessing
acreditaque o Brasil precisavoltar assuas
edtratégias de comerciaizaco parapaises
com eladticidade-renda da demanda dta,
onde mais dinheiro no bolso dostrabal ha
dores transforma-se rapidamente em au-
mento deconsumo dedimentos. Comesse
perfil, destacam-se RUssia, China, Indoné-
Sia, Paquistéo, Bangladesh, entre outros.

Como fatores positivos de mais um
bom ano para os sojicultores, 0 economis-
ta da Embrapa destaca a manutencéo do
aumento do consumo mundia de sojaem
5,3%; preco do bushe entre US$ 6,50 e
US$ 7,50; taxade cAmbio entre R$ 3,00 e
R$ 3,20; existénciade cultivares atamen-
teprodutivas; recuperacéo de pastagensde-
gradadas. Entre osfatoreslimitantes estéo
0 sdto no custo de producéo, que aumen-
tou 73% em Mato Grosso, entre a safra
2001/2002 e 2002/2003; 58% no Parang;
e 32% no Rio Grande do Sul; afdtade
organizagdo dos produtores, 0 Custo Bra

sil; problemas de gestéo na propriedade;
protecionismo agricola; e inexisténcia de
um fundo parainvestimento em pesguisa.
Produtividade em alta — O Bradll
N30 Seria essa poténcia sem o incremento
de produtividade, possivel gracas astéc-
nicas de melhoramento da cultura e de
mango. Nas Ultimas quatro décadas, es-
sesfatoresforam responsaveispor um
crescimento de 25 kg/ha ao ano.
Embora 0 manejo correto re-
sulteem rendimentosde até 7
mil quilospor hectare, apro-

dade de crescimento. dutividade média brasileira
Indig, China, Es- se mantém em 2,8 mil qui-
tados Unidos e de- L los."“O papel dapesquisa
maispaisesdaAmé \ 5 é desenvolver cultivares
ricado Sul ndo tém § com boa produtividade,
Como aumentar &rea 12 deamplaadaptacio eque
e producdo. A con- . . ¢ apresentem estabilidade
tribuicéo deles ficer Kauffman: **n&o podemos competir @ na p_rOduQa)"' dizo me-
(Yoo geey r-¥e-R="Clll com os fazendeiros brasileiros” % IhoristadaEmbrapaSoja,
pansdo dademanda, “ CarlosArrabd Arias.

Mas pesam ainda para a obtencéo
de melhores rendimentos aspectos
como condig¢des climéticas, controlede
pragas, adubagdo, rotacdo de culturas,
entre outros. Segundo Arias, cabe ao
agricultor conhecer o comportamento
das variedades em relacdo aos estres-
ses hidticos (pragas, doencas), e abi6-
ticos (clima, solo), asindicagdes do ci-
clo de maturagéo e o histérico de de-
sempenho da cultura na area em culti-
vo. A variavel &gua, por sinal, € uma
das mais importantes. “A disponibili-
dade de &gua é um fator muito restriti-
vo aculturadasoja. A estiagem resulta
na dificuldade da planta fixar nitrogé-
nio, entdo ndo adianta aplica-lo sem a
possibilidade de suprir a demanda de
agua’, afirma José Antonio Costa, pro-
fessor da UFRGS.

Assim como asempresas estabelecem
metas de faturamento, os produtores pre-
cisam definir a produtividade a ser atin-
gida em determinada &rea. A idéia é de-
fendidapelo professor José Ant6nio Cos-
ta. Paraisso, € necessario o levantamento
histérico da érea, identificando a média
de producéo e os fatores de estresse que
possam causar reducdo no rendimento.
Paractimizar aproducéo, Costarecomen-
da 0 mapeamento e o monitoramento
constante da lavoura, registrando numa
tabelatodo otipo deinformagdes que con-
sideram, desde 0 espagamento das plan-
tas até o comprimento dos ramos, a esta-
turaou o nimero de flores.

Industrializacdo — Outro desafio

A Granja

Agregar valor a soja brasileira é um dos
desafios que o Brasil tem pela frente

para o Brasil, aém de continuar melho-
rando a producdo e produtividade (que
de acordo com o consultor em produgéo
agricola, Aureo Francisco Lantmann, au-
mentou em média 1,2 mil quilosnosUlti-
mosdez anos), éagregar valor asojapara
outros usos. Nisso, os Estados Unidos
estdo muito mais adiantados, e reforcaa
tese do que faou o professor Kauffman,
da Universty of lllinais, de buscar a di-
ferenciacdo. No momento, existem pes-
quisas voltadas paraamelhoriadaquai-
dade nutriciona da soja. O lancamento
estaprevisto paradaqui aumanooudois.
“A populagdo va ser beneficiada com
€SSeS NOVOS componentes nutricional s’
acredita 0 especidista

Ousoindustria éoutro campo deatu-
acao fértil no pais. Nos EUA, cerca de
8,5% do dleo de soja € usado para pro-
dutosndo-comestiveis. Maso quejaesta
no mercado e em funcionamento sfo o
biodiesdl e atinta preta onde o dleo de
soja entra como um dos elementos, as
sim como 6leo lubrificante para mégui-
nas e paramotor. m
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Agricultura sustentavel é desafio

utro tema bastante importante

abordado foi a sustentabilidade da
atividade agricola. Don Reicosky (foto),
pesquisador do USDA (Departamento de
AgriculturadosEUA), revelou queaagri-
culturaéasegunda principal fontede po-
luicio da atmosfera. Em primeiro lugar,
esti a quelma de combustiveisfossais, res-
ponsavel por mais de 60% das emissdes
dedidxido de carbono, substancia respon-
savel por danosambientais como o aque-
cimento global e problemas respiratori-
0s. A participacdo da agricultura no es-
trago ambiental se da tanto pelo uso de
combustiveis na mecanizacdo quanto pe-
las técnicas de manejo de solo.

Como revela Reicosky, a soja éuma
das culturas que mais dependemda con-
centracao de carbono no solo. A cultura
também aparece como a maior causa de
emissdo de COz da agricultura. O car-
bono (C) é um nutriente natural do solo,
cuja funcdo € garantir a ciclagem dos
componentes fisicos, quimicos e biol6-
gicos que servem de alimento as plantas
durante todo o desenvolvimento vegeta-
tivo. A conservacdo desse elemento no
solo garante a menor demanda por insu-
mos, maior retencdo da agua e menor
compactacao. “ O carbono funciona como

uma esponja que minimiza os impactos na
compactacdo. A estruturado solo sofrea pres-
sdo, masvolta ao seu estado normal em pou-
co tempo”, explica o especialista.

No processo de fotossintese das plantas,
0 oxigénio (O2) chega ao solo, aumentando a
atividade mi-
crobiana. A _
unido de C + .
O2 resulta na
producgdo de
COz, queédi-
minada grada-
tivamente na
decomposicao
das plantas. A
questao é que
as técnicas
agricolas aca-
bam aceleran-
do a emissdo
da substancia, afetando a sustentabilidade do
sistema. “Narevirada do solo para a descom+
pactacao e o plantio, procedimento comumna
agricultura comercial, ha uma decomposicao
muito rapida da matéria organica (restos cul-
turaisqueficaramna dltima colheita)”, expli-
ca Reicosky. “ A emissdo de COz duranteore-
volvimento do solo ésemelhantea queimaatra-
vésdo fogo, comalta poluicao atmosférica, SO

gue de maneira ndo visivel.” De acordo
como pesquisador do USDA, ofato den&o
ser palpavel como a agua, et no cerne
da falta de mobilizagéo e consciéncia em
relacéo a esse problema.

O pesquisador reconhece, no entan-
to, o esforgo brasi-
leiro na adogéo
massificada ao
plantiodireto, medi-
da que incentiva a
rotacdo de culturas
e a cobertura vege-
tal. “ Arotagdo cen-
trada em milho-
soja-trigo consegue
manter um nivel de
3 carbono no solo.
Mas se a pretensao
= €éincorporar a pro-
< ducdo de gréos, é
preciso diversificar asculturasderotacao,
MesMo quei sso ndo representeganhoime-
diato”, observa. Reicosky prevé queno fu-
turo a engenharia genética podera contri-
buir para tornar a soja uma cultura me-
Nnos agressiva ao ambiente, atuando lado
a lado com os sistemas de producéo que
estdo sendo utilizados para minimizar a
perda de carbono.

Agnpec
a forca do

L

seu feijao.




GESTAO

icardo Gomes de Araljo nasceu

e cresceu em um ambiente de

fazenda, assim como milhares
deoutros produtores brasileiros. Atéai,
nenhuma novidade. A area de 4,5 mil
hectares ao norte de Londrina/PR, con-
tando com cinco propriedades, foi com-
prada pelo av, Brasilio de Araljo, e
continua com a familia até hoje. A di-
ferenca esté no fato que, desde cedo,
eleficavaum tanto desconfortavel com
amaneira com gque o avd e outros tan-
tos agricultores geriam a propriedade,
de modo instintivo, personalista, que
contavamais com o feeling do que com
métodos confidveis de gerenciamento
dapropriedade. Osresultados nem sem-
pre condiziam com as expectativas de
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Texto e fotos Glauco Menegheti
glauco@agranja.com

investimento e deretorno. “ Deveriaha-
ver uma formamais confiavel de tocar
0s negocios’, remoia-lhe sempre esse
pensamento.

E realmente havia, como Araljo
descobriu mais tarde. Os anos seguin-
tes, interrompidos por alguns desvios
de rota na carreira, que o levou a fazer
um brevé para pilotar avides, foram
consumidos para conhecer a fundo o
negdcio da agricultura e a escrutinar a
suapropriedade (Fazenda Couro do Boi
I1), cuja parte que ele cuida hoje soma
1.796 hectares, de modo atorna-lamais
produtiva. A chave eraproduzir mais e
obter o maior lucro possivel.

Viajando, trocando experiéncias
com agricultores e pesquisadores no

mundo todo, Araljo moldou umavisdo
empresarial solida. Algunsdos mantras
“ndo trabalho com achismos; ninguém
conhece a minha propriedade melhor
gue eu” refletem muito da busca em-
preendida pelo agricultor.
Aspartesdeum todo— Umdosali-
cerces dessa conduta esta na percepcéo
da propriedade como um sistema, cujas
varidveis, interdependentes, precisam es-
tar muito bem azeitadas para garantir a
salide do empreendimento no longo pra-
zo. Entre os pressupostos que ele consi-
dera basicos para a sustentabilidade eco-
némica e ambiental do sistema estdo o
plantio direto, arotacdo de culturasimu-
ne as oscilagdes do mercado e o geren-
ciamento dos fatores de producéo.




O plantio direto, adotado hamaisde
15 anos, serviu como forma de reduzir
custos com horas/maguinas, fertilizan-
tes, entre outros. Além disso, produzir
mais, dando melhores condi¢Bes para
0 desenvolvimento dacultura, redu-
zir riscos, diminuindo possiveis da-
nos provenientes de estresses cli-
méticos, e preservar e recupe-
rar 0s recursos naturais.
Também ha 15 anos ele
sabe exatamente as culturas
gue tém plantado, quando e
guais variedades obtiveram
os melhoresresultados, do-
sagens de fertilizantes e de
agroguimicos em cada ta-
Ihdo dapropriedade. 1sso per-
mite a ele fazer um levantamen-
to estatistico das tecnologias que
tém dado errado, as coisas que sairam
bem ecorrigir ou repetir os procedimen-
. tosacadasafra. Como resultado, apro-
~ dutividade médiadas Ultimas quatro sa-
frasem sojaéde 3,5 mil quilos, 8,5 mil
quilos em milho e acima de 4 mil qui-
los/hectare naculturado trigo. Masessa

€ apenas uma peca de um grande que-
bra-cabeca que ele montou ao longo da
vida.

A forca de um grupo — Na Ar-
gentina, conheceu os Grupos Crea, pro-
dutores que, juntos, partilham de uma
metodol ogia comum de gerenciamen-
to de propriedade e de um banco de
dados dindmico utilizado para atoma-
da de decisdes empresariais em con-
junto. “A andlise de gestao é um siste-
ma organizado para determinar e ava
liar os resultados técnicos/econdémicos
de uma empresarural e serve também
para medir a propria eficacia do em-
presario”, conceitua Araljo.

Esses grupos, por sua vez, foram
originados na Franca arrasada do pos-
Segunda Guerra Mundial, onde, por
falta de méquinas e recursos humanos,
a metodologia foi sendo criada sem o
proposito de se tornar uma receita es-
tanque. Ao contrario, com o passar dos
anos, grupos como esses foram sendo
criados em todo o mundo, passando a
agregar informacOes e aperfeicoando
0 método. No Brasil, esses grupos nas-
ceram inicialmente na regido de Tiba-
gi/PR e logo em seguida se espalha-
ram pelo centro-sul do Estado, prin-
cipalmente nas areas de dominio da
Cooperativa Batavo.

Uma experiéncia como essa pres-
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Fazenda Couro
do Boi |l

sta localizada a 30 km ao norte

de Londrina/PR.
Histérico: era cultivada com café
desde a primeira metade do século |
XX até que, no final dos anos 70, foi |
introduzida a cultura da soja, que no
inicio dos anos 80 tomou pratica-
mente toda a area da fazenda. Hoje
ainda restam 40 ha de café.

supde 0 agrupamento de empresarios
que partilham das mesmasidéas—prin-
cipalmente de elevar o nivel de profis-
sionalizag&o na atividade agricola — e
gue formem um banco de dados com o
qual se pode fazer comparages, pla-
nejamento e avaliagBes, uma perfeita
ferramenta de gestéo fisica e econbmi-
ca. Entre os objetivos estéo a troca de
experiéncias e 0 aumento da eficiéncia
empresarial, para que sgjam atingidas

Aragjo: “‘ninguém conhece a
minha propriedade como eu”

a racionalizacdo dos fa-
tores de producao e
maior rentabilidade
do sistema.
Vale quanto lu-
cra — N&o raras as
vezes, Aralljo colecio-
na antipatias quando
afirma que pouca
gente sabe fazer ana-
lise de gestéo econd-
mica na atividade
agropecudria. “Mui-
tosnem sequer sabem
levantar o custo de
producéo”, apon-
ta. Embora ndo
seja uma forma
muito simpaética
de mostrar o des-
preparo alheio, essa percepcao ndo dei-
xa de ser umaredidade. Mas fazer um
levantamento de custo de producdo nem
sempre € umatarefafécil. Geralmente,
s8o levados em conta trés fatores: cus-
to variavel (despesas diretas ao proces-
SO produtivo), custo operacional (que
acrescenta a depreciacdo de benfeitorias,
instalacbes, implementos e méquinas,
além damanutenc&o periodicade maqui- [
nas, seguro de capital fixo e encargos . i wld
sociais) e custo total, que a esses com- Grupo de produtores: o parque de maquinas deve ser

..“ -

GTS Top Line. Um grande lancamento
exige a maior Plataforma do Brasil.

Sistema "Easy Detach"
Exclusivo sistema de encaixe dos
bicos que facilita manuseio,
limpeza, lubrificacdo e manutengao
da plataforma.

Sistema Anti-impacto
Bicos articulados que evitam a
danificagdo em caso de impacto
frontal com obstéculos (como
cupim, toca de tatu...) assim
como facilita o transporte e
acondicionamento.

Acoplamento Universal
Plataforma acoplavel em todas as marcas e modelos de colheitadeira.

Modelo Top Line US 1750 - a maior plataforma colhedora de milho do Brasil




ponentes soma a remuneracéo
esperada sobre o capital fixo
eovaor daterra

Além de complicada, a
metodologia ortodoxa nédo
expressaamelhor formade
medir o desempenho de
uma cultura, na avaliagdo
dosgruposde produtores.

“E errado inserir custos
fixos e indiretos quan-
do se esta avaliandoa |
performance de uma
cultura’, reflete Aral-
jo. A tese preconiza
daéqueacompetén-
cia do empresério
em imobilizar ca-
pital ndo deve fa-
zer parte dos re-
sultados obtidos di-
retamente com a cul-
tura naguele ano. Ela acaba
entrando em outro grupo de contas. O
desempenho de cada atividade é repre-
sentado pela margem bruta, resultado
da receita bruta (produgdo X preco),
menos gastos diretos. “A margem bru-
ta reflete a adogdo de tecnologia em-
pregada e da eficiéncia do produtor em
gerenciar a tecnologia usada’, conta
Araljo.

Empresa maquinario — A estru-
tura montada com as méquinas, egui-
pamentos, operadores, facilidades para
manutencgao, entre outros fatores, cons-

5 ;] =

encarado como empresa que precisa apresentar lucro

tituem a
empresa maquinério,

que forma um grupo de contas a parte.
Ela deve ser lucrativa como qualquer
outraempresa. “ Essesfatores devem ser
sempre avaliados quanto a sua utiliza-
¢ao, dimensionamento em relagdo a
empresa total e saldo operacional. Ex-
cessos de depreciaces também ndo sdo
bem-vindos’, explica o produtor de
Londrina.

Resultado: mais leves, seguras e duraveis, ou seja, maior vida Util.

Tecnologia. Essa é a principal marca da GTS do Brasil. E foi aliando a sua tecnologia & necessidade de maior rendimento na colheita, que a GTS investiu e desenvolveu um novo
conceito em plataformas para milho - GERAGAO TOP LINE. Design arrojado, 12 no Brasil com estrutura em aluminio e com laterais e bicos articulados ( anti-impacto ) em polietileno.

E sempre bom estar ao lado de quem trabalha pensando em como melhorar sua produgao. Isso é mais tecnologia. E GTS do Brasil.

Laterais e Bicos Centrais de Polietileno

melhor fluxo de colheita.

O polietileno oferece maior leveza, durabilidade e vida
(til, além do menor atrito com as plantas proporcionando

Forma« » »

ﬂnl‘iSllllW Confira esse langamento em nosso estande }
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Farber, da Insolo: banco de dados serve
para comparar dados e estipular estratégias

Araljo é o proprio exemplo desse
pensamento e leva a filosofia de ndo
imobilizar capital em excesso com uma
austeridade hercllea. Ele no se deixa
impressionar pelos precos da soja, nem
por financiamentos com juros fixos. O
Seu parque de maguinas — composto por
duas colheitadeiras, quatro plantadeiras
e quatro tratores — ndo tem equipamen-
tos gigantescos estalando de novos, mas
bem regulados e dimensiona-
dosexatamente e

para o tamanho de sua propriedade. Na
colheita, se necessario terceiriza, o que
mostra que a sua empresa maguinario é
lucrativa de fato.

Em vez disso, prefere investir em
agricultura de precisdo, fertilidade do
solo etecnologiade produgdo como um
todo. Além disso, em ativos que agre-
guem valor as commodities agricolas,
como umaestrutura de armazenagem na
fazenda, que atual mente contacom uma
capacidade de 1.200 toneladas. Gracas
aela, o produtor comercializa os gréos
ja secos e limpos, sem a intermediacdo
de terceiros, e atinge nichos de merca-
do que remuneram melhor. Nos proxi-
mos dois anos, mais dois silos seréo
construidos, tudo atendendo a um cro-
nogramadeinvestimentos planegjado com
antecedéncia. “Os investimentos em in-
fra-estruturasdo redlizadosdaformamais
raciona possivel, de modo a ndo dimi-
nuir a rentabilidade da empresa.”

Vaidades do lado de fora — Den-
tro da experiéncia dos grupos, fica de
fora a maneira individualista de gerir
uma propriedade. Quem ndo gosta de
ter discutido em pu-
blico a

maneira com que toca a sua fazenda,
incluindo os erros e acertos, ndo tem
o perfil. Aradjo, gregario por nature-
Za, ja estd no seu segundo grupo. O
primeiro do qual participou, junto com
alguns irméos e outros produtores de
Londrina, iniciou em 1985 e durou 15
anos. Gragas aisso, além da experién-
cia acumulada, passou a fazer um le-
vantamento sistematico devariasinfor-
magcoes de sua propriedade, e de ado-
tar o sistema de plantio direto. “Foi
uma verdadeira escola de aprendiza-
gem”, recorda. Os pressupostos para
montar um grupo de produtores s&o a
facilidade de contato entre os partici-
pantes, estar na mesma regido e ter
afinidade para partilhar os mesmos
objetivos.

A segunda experiéncia ganhou o
nome de Grupo Londrina, que conta
atualmente com 12 produtores e siste-
mas de produco distintos. Juntos, eles
somam 11 mil hectares de terra situa-
das desde o nortedo Estado até o Are-
nito Caiua, no noroeste paranaense.

Na Couro do Boi os investimentos em infra-estrutura sao realizados da maneira mais racional possivel, de modo a ndo comprometer a rentabilidade
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Essas propriedades estéo localizadasem
areas férteis, com climas diversos.

Criado em 2002, passou a contar
com a empresa Insolo SolucBes Agri-
colas no assessoramento técnico e na
formacgao do banco de dados. Tanto as
propriedades quanto os empresarios ti-
veram de passar por um periodo de
adaptacdo para que todos falassem a
mesma “linguagem”, ou seja, adotas-
sem as mesmas formas de quantificar
resultados e comparé-los.

Queimando etapas — O primeiro
passo foi 0 dasistematizacao das éreas.
“Elas precisaram ser quantificadas e
organizadas dentro de uma sequiéncia
de plantio ao longo do tempo”, explica
0 engenheiro agrénomo dalnsolo e coor-
denador técnico do Grupo Londrina, Os-
car Farber. Assm como o alfaiate quetira
as medidas do cliente, Farber passou em
cada propriedade para adequar o me-
Ihor esquema de rotacdo de culturas
paraas condi¢desdas diferentesregies.
Como ele explica, ndo é um esguema
fechado. “ O principa é quearotacdo dé

D os participantes, cinco j& cultiva-
vam a pratica da coleta de dados,
sendo que o restante teve de comegar
do zero. Essas informacdes, pincadas
em cada propriedade, sdo preciosas
para a gestdo de cada uma delas. A
questao é que as estatisticas de 6rgaos
governamentais ndo servem para me-
dir as particularidades de cada fazen-
da, que mudam, as vezes, de talhao
para talhao.

Araujo assinala a questdo com um
bom exemplo: o balanco hidrico da
Embrapa Soja, que fica a 1 km da sua
propriedade, é totalmente diferente do
da fazenda Couro do Boi. Cada umdos
talhdes tem um pluviémetro onde sao

Banco de dados: o pulo do gato

registradas as precipitacées do més.
E possivel determinar, entdo, quais
sdo as melhores produtividades por
épocas de plantio. Também com uma
série historica pode-se fazer algu-
mas correlacdes interessantes, como
populacdo de plantas, rendimentos
e época de plantio; espagcamento, en-
tre tantas outras que o conhecimen-
to permitir. Indo mais adiante, pode-
se determinar quais as doses de adu-
bacgéo que propiciam maior lucro ao
produtor, tendo em vista a utilizacéo
histérica. E, de acordo com o teor
de matéria organica das areas, quais
as aplicacdes que se mostram mais
rentaveis.

lucro e que a modelagem do sistema
tenha a ver com o potencia edafocli-
matico e comercial da regido”, afirma

0 agrénomo. “ Algumas pessoas pensam
gue sb é possivel fazer rotacdo em lo-
cais propicios, sendo que é o contra-
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Causase
consequéncias

otacdo de culturas (vantagens) —

Aumento de produtividade é propi-
ciada pela melhor estruturacéo do solo,
melhoria da atividade biol6gica e das
condic¢des quimicas..
Diluicéo de riscos econdmicos e agrono-
micos — Recomenda-se ndo apostar toda
a &rea em uma sO cultura, o que faz com
que se dilua os riscos de comercializagéo
e também os agrondémicos, pois 0s perio-
dos de maior demanda hidrica néo coin-
cidem entre as culturas.
Otimizacé&o operacional — Planta-se e co-
Ihe-se 0 milho antesda soja, 0 que aumenta
a janela de plantio. Além disso, entra-se
no milho com pul verizagdes geralmente até
0s 40 dias de plantio, ficando os equipa-
mentos livres para a cultura da soja.
Aumento darentabilidadedo sstema—Uma
vez que se tenha feito esta sistematizagdo,
ficamaisféacil avaliar arentabilidadedosis-
tema e plangjar as estratégias para que as
culturas sggam mais €ficientes ao longo do
tempo, e ndo apenas em uma safra.
EX. 1. como j4 esta definido que se vai
plantar 25% de milho safrinha, planta-se
25% da area de soja com materiais preco-
ces e no inicio da época de plantio, o que
propiciara o plantio de milho na época
mais nobre para a méxima produtividade.
EX. 2: como o produtor j& sabe o que vai
plantar no préximo ano, 0 mesmo ja pode
fazer a compra antecipada de sementes e
negociar as melhores condi¢bes comer-
ciais para a aquisi¢ao de insumos.
Diminuicao de pressdo de infestantes —
O planejamento definido acaba reduzin-
do a proliferagdo de diversas plantas
espontaneas.
Sustentabilidade do sistema — O aumento
cada vez maior de pragas e doengasresis-
tentes a produtos comerciais e, principal-
mente, 0 aumento consideravel da expres-
sdo de doencas que ocorrem nas culturas
comerciais mostram que um sistema pla-
nejado sem o pressuposto da rotacdo de
culturas é altamente instavel.
Bancos de dados regionais e analises— A
otimizacdo dos fatores de producéo se da
pela escolha dos melhores materiais, épo-
cas de plantio, melhores populacdes, do-
ses de fertilizantes mais rentaveis por ni-
vel de fertilidade, entre outros.
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Rotacéo de

rio. Quanto maisadversassao ascondicoes,
mais necessaria se torna essa pratica.”

Para a racionalizacdo e otimizacdo
do uso deinsumos, todas foram geore-
ferenciadas por talhdo. Busca-se, com
isso, a fertilizac@o do sistema, com a
agricultura de precisdo. Os fertilizan-
tes sdo trabal hados visando suprir aex-
tracdo do sistema ao longo do tempo,
utilizando a aplicacdo em taxa varia-
vel como ferramenta. Apds homogei-
nizar espacialmente e ajustar os niveis
defertilidade desejados, busca-se man-
té-los ao longo do tempo privilegiando
as culturas mais responsivas.

O segundo passo foi definir quais
dados seriam pertinentes aos objetivos
a serem atingidos pelo grupo e como
deveria ser feitaa coleta. Todos adota-
ram exatamente as mesmas planilhas,
gue expdem informagdes detal hadas de
custo de produc&o, insumos utilizados,
manejos de plantio, entre outros. Em
terceiro lugar, acontece aavaliacéo dos
dados, onde devem ser analisadas mui-
to bem as caracteristicasintrinsecas de
cada propriedade.

Comparar para ganhar — Ao
longo do ano sdo realizadas no mini-
mo seis reunides, que antecedem as
safras de inverno e de verdo. De posse
de seusindicadores de performance, 0s
produtores fazem a andlise dos dados
passados, o diagndstico de problemas,
e plangjam as atividades para 0 ano se-
guinte. O caldo de conhecimento ain-
da é engrossado pelos dias de campo
para trocas de experiéncia.

" i e e ¥ i
culturas gera aumento de produtividade para os agricultores do Grupo Londrina

Depois disso tudo, Farber senta
e planeja com o gerente de cada fa-
zenda para definir a melhor forma
de operacionalizar as estratégias
apontadas pelo grupo. Ao final de
cada safra, astrés melhores proprie-
dades séo premiadas com base nos
seus indicadores de performance, o
que estimula a competicdo entre os
integrantes. Como forma de estimu-
lo, os gerentes das propriedades
campedas também recebem o seu
quinhdo. Mas como nem sempre 0
planejado da certo, as reunides ser-
vem para estimular os integrantes
cabisbaixos por alguma frustracéo
de safra, por exemplo.

O grupo também ajuda a efetuar
as compras conjuntas de insumos,
acao pelaqual consegue-se melhor
poder de negociacéo com os forne-
cedores. As séries histéricas nova-
mente sdo utilizadas para esse caso,
guando sdo identificados os perio-
dos de valor de troca considerados
mais compensadores.

A forca que tem um grupo de
produtores tem beneficiado os em-
presarios paranaenses, e pode gerar
uma série de outros resultados po-
sitivos para outros agricultores em
todo o Brasil. Afinal, com a profis-
sionalizagcédo da atividade, todo
mundo sai ganhando. Segundo esses
grupos, basta arregacar as mangas,
deixar o orgulho de lado e sair em
busca de informacéo e parceiros
com mesmos objetivos. m
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Testado e aprovado
por quem faz sucesso.

0 ator @ produtor rural Tarcisio Meira
utiliza os Sistemas de Irrigacéo Fockink.
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Com a supervalorizacéao da soja, 0 preco das terras esta

sendo pressionado. E ndo é umvalor a toa. O momento exige cautela,

OIS em muitos casos 0 aumento do valor cobrado por

um hectare chega a 100%

negocio de terras, ativo cobi-
¢ado desde as capitanias here-
ditérias (a primeira fase de ex-
ploracdo econdmica no Brasil), poucas
vezes esteve td0 movimentado nas re-
gides produtoras de soja. Resultado de
um Preco que superou inimaginaveis

Glauco Menegheti
glauco@agranja.com

USS$ 9 por bushel. O seu custo resultade
umasérie defendmenoscomplexosebas-
tante especificos de cada momento. En-
tre eles o crédito subsidiado, a atividade
econdmica, a legidacdo fiscal e fundia
ria, aém do comportamento do setor agri-
cola. “No mercado de terras, a demanda

€ impulsionada pela capacidade produti-
vadas mesmas de gerar renda ao produ-
tor. Nesse sentido, a atratividade econd-
mica das atividades desenvolvidas nes-
sas terras, como culturas e criagles, é o
fator predominante para a maior ou me-
nor procurd’, explica Alfredo Tsuneshi-
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ro, pesquisador do Ingtituto de Economia
Agricola(IEA), vinculado a Secretariada
Agriculturado Estado de S&o Paulo.
Atuamente, a cultura da soja é uma
das atividades mais rentéveis, se ndo a

mais rentavel, daagriculturabrasileira, e
esta provocando uma forte elevacéo dos
pregos de terra, tanto de pastagens como
de culturas. Nesses periodos de dta, a
especul acéo corre solta. “Nao existe mo-
tivo para esse preco téo elevado, tendo
em vista a quantidade de terra existente
no Brasil hoje”, constata José Humberto
Guimardes, diretor daBolsade Arrenda-
mentos de Terras, de UberabaMG.
Um dos fatores importantes € que
amoeda corrente nessas regides € a
saca de soja, que serve como refe-
rénciaparanegdciosdediversasna
turezas, inclusive as negociacoes
de terra. Com a elevagdo estra-
tosférica do preco do grao na
Bolsa de Chicago, o valor em
sacas de soja pode até ser 0
mesmo, mas € alterado sen-
sivelmente em dolares. Se-
gundo levantamentoinfor-
mal, o hectare teve uma
i correcdo de até 100%

em diferentes regides
de producéo.

Em Uberaba,

\-{ com 450 mil hec-

tares disponiveis,

a sojicultura in-

fluenciou tanto

no preco de

compra quan-

to no de ar-

rendamen-

to. Areas

de pasto

degrada-

gulo Mi-
neiro, que
antes custa-
vam R$ 2 mil,
agorasdo ofertadas por
R$3mil aR$4 mil. Terrasmais

nobres, préximasadreasurbanas, chegam
aobter umvaor deR$ 7 mil aR$ 10 mil.
Contratos de arrendamento também
passaram por correcao nessa zona cada
vez mais dominada pela soja. Ha duas

safras 0 arrendatério teriaum compro-
misso de entregar ao proprietario cin-
co sacas por hectare anualmente. Os
que chegarem hojeterdo de deixar para
0 dono das terras 6,5 sacas por hecta-
re, um acréscimo de 30%. Mesmo as-
sim, a area plantada com gréos nao
para de crescer. Apenas no municipio
de Uberaba, 32 mil hectaresforamim-
plantados com acultura, dos quais 80%
em contratos de arrendamento.

No Rio Grandedo Sul, berco daolea
ginosa no Brasil, elatem afetado até re-
gides ndo-tradicionais de cultivo. Exem-
plodaMetade Sul do Estado, onde secria
gado ha séculos. José Nei Vinhas, con-
sultor da Safras e Cifras, de Pelotas/RS,
diz que &reas de coxilhapassaram avaler
USS$ 850, em média, de dois anos para
ca. Antes disso eram encontradas por
US$ 450 a US$ 500. Seguramente 0s
valores ainda sdo menores do que 0s
observadosnasregifestradicionaisdecul-
tivo degrédos, como no noroeste e planalto
meédio do Estado. E delaque vém os soji-
cultores dispostos a plantar em locais
como Herval, Jaguaréo e Arroio Grande.

Até mesmo areas de plantio de arroz,
chamadas de vérzea, estdo na mira dos
sojicultores. “Como o arrozeiro vem de
uma frustragdo de safra, embora com re-
cuperacdo de preco, ainda ndo esta capi-
talizado o suficiente parasair ascompras.
Ja os produtores de soja vém de trés sa-
fras bem-sucedidas e acredito que sgjam
eles os responsaveis pela movimentacéo
do mercado deterras no Sul”, constata o
analista. Nos Ultimos trés anos, a soja
agregou mais 983.100 hectares no Rio
Grande do Sul ao total daérea, dosquais
600 mil surrupiados da atividade pecu&
rianaMetade Sul, e mais 367 mil hecta
res das areas de milho.

Os pregos ficaram aquecidos tam-
bém naregi&o do planalto médio, como

Divulgagado

Tsuneshiro: ““o tipo de atividade é o que
determina a maior ou menor procura’
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mdosinconvenientes de estar ven-
dendo ou comprando uma proprie-
dade cujo valor real supera o nominal,
0 gue consta na escritura, é o de paga-
mento de imposto. O nome correto é
imposto sobre ganho de capital, que
incide sobre a diferenca entre o valor
que consta na escritura e o da venda. O
onus, nesse caso, € de quem esta ven-

Preco alto, pagamento de imposto

dendo aterra, masas partes podem fazer
um acordo para dividir esse custo. Ben-
feitoriasrealizadas podem ser deduzidas.
O imposto sobre o ganho de capital écal-
culado em 15% sobre a diferenca entre a
compra e a venda. No caso, quem esta
vendendo a terra por R$ 3 mil e comprou
por R$ 1 mil estaréa sujeito a ter de pagar
R$ 300 para cada hectare vendido.

testemunha José Adalberto da Cruz,
corretor com algumas décadas de atua-
¢ao e milhares de hectares vendidos.
Uma cotagdo que supera US$ 9 o bu-
shel na Bolsa de Chicago, bons pregos
nas Ultimas duas safras e boas produ-
¢oes e produtividades desencadearam
uma explosdo no valor do hectare, su-
perando 100%. Em alguns casos, ele
atinge incriveis 400 sacas de soja.
Quanto menor o perfil fundiario dasre-
gifes, mais custosa se torna a aquisi-
¢&0. Por exemplo: seum agricultor pos-
sui mil hectares e esta cobicando 200
hectares de um vizinho, tera de pagar
muito mais. Isso tendo em vista a difi-
culdadede ampliar as areas. Carazinho,
Tapera, Ibiruba e Ndo-Me-Toque, no
Rio Grande do Sul, enquadram-se nes-
se perfil. Apesar daalta, Cruz diz quea
procura por terras esta bastante frenéti-

A X
Guimarées: ‘‘ndo ha motivo para pregos tdo elevados
tendo em vista a quantidade de terras disponiveis no Pais”

ca. “O momento é de procura’, assegu-
ra. Ele garante, no entanto, que no mo-
mento a época ndo é de fechamento de
negdcios, mas de muita negociacédo. A
efetivacéo fica mais para a frente, de-
pois da colheita.

Quem ainda pensa que em direcdo
ao Centro-Oeste poderdachar terramui-
to mais barata percebera que perdeu o
bonde da historia. “Nesses Estados,
existem terras que valem até mais do
que agui. Em Primavera do Leste, em
Mato Grosso, &reasbem localizadas es-
t&o sendo cotadas entre 200 e 300 sa-
cas de soja’, testemunha Cruz. Claro
gue tudo depende da estrutura existen-
te, facilidades|logisticas, localizacdo no
municipio, entre outros fatores. O mes-
mo ¢é percebido em Chapadéo do Sul,
sul de Mato Grosso do Sul. E por isso
gue muitos de seus clientes estdo pro-
curando terras em éareas de
fronteira no Rio Grande do
Sul, que podem ser encon-
tradas por um prego bastan-
te inferior. Locais como
Bagé, Séo Borja, Rosério,
S&o Gabriel, Alegrete e
Santiago sdo os mais pro-
curados. Nessas regioes,

ainda é possivel encon-
trar areas grandes e é
justamente o0 que o0s
agricultores procuram.

Séo fazendas com mil,
1,5 mil a 2 mil hectares.
Os precos variam entre
R$ 3 mil e R$ 5 mil.

Ouitro local que esta
atraindo a atengéo de
produtores, dai parana-
enses, é aregido sudoes-
te do Estado de Séo Pau-
lo. Conhecida por ser amai-
or produtora de feijéo nas

Divulgagédo

Soja esta provocando a elevagdo dos pregos
das terras, tanto de pastagens como de culturas

duas safras maisimportantes do ano (das
aguas, naprimavera-veréo, e daseca, no
verao-outono), ultimamente tem passa-
do por um processo de reestruturacéo
produtiva. O mais gritante é o avanco
da sojasobre a culturadefeijéo e pasta-
gens degradadas. O outro é a adesdo ao
sistema de plantio direto. De 1999 a
2003, o crescimento foi de 158%, ou
28,5 mil hectares. “ A é&readefeijdo, tan-
to no plantio das &guas quanto no perio-
do daseca, tem sido substituidapelasoja,
em raz&o de maior rentabilidade, liqui-
dez e seguranca na producao e comerci-
alizacdo”, avalia Tsuneshiro, do |EA.
Conforme levantamento do |EA, de
junho de 2002 ao mesmo més de 2003,
0 hectare de terra estava valendo
63,98% a mais em Avaré, uma das ci-
dades do sudoeste paulista. Ja em Ita-
petininga e em Itapeva 0 aumento mé-
dio foi de 30%. Houve reflexo altista
também sobre os contratos de arrenda-
mento. Com o aumento da demanda de
terras para cultivo, os pregos de arren-
damento subiram acentuadamente nos
ultimos anos, situando-se no momento
entre R$ 400 e R$ 500 o hectare/ano.
Cuidados— Antes de escolher terra
paraplantar é necessario observar alguns
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detalhes fundamentais. Por exemplo,
quanto melhor a localizacdo em relacéo
a obtencéo dos insumos basicos e a dis-
tribuicdo da producéo, melhor. “A locali-
zacdo é vital”, observa Nelson Martin,
diretor do Ingtituto de Economia Agrico-
la(IEA). Essas terras seréo com certeza
as mais valorizadas e procuradas.

E necessario avaliar aestruturacio fi-
sicaequimicado solo. O custo de produ-
¢80 estara totalmente relacionado aesses
fatores de producdo. Solos pouco férteis
ou esgotados exigirdo um desembolso
maior se comparado com uma terra fér-
til, por exemplo. Outro ponto aser consi-
derado € o retorno relativo em relacdo a
outras atividades. O ideal seria poder
avaliar os precos historicos da cultura
aser implantada, fazer um levantamento
de custos fixos, variaveis e de quanto
sair4 para escoar a producdo, para dai
fazer uma projecdo do retorno. Outro
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Antes da compra € preciso analisar a estrutura fisica e quimica do solo, bem como observar a distancia dos centros de comercializagéo

aspecto a ser levado em conta é que o
capital de giro ndo devera ser prejudi-
cado sob hipotese alguma. Antes de as-
sinar o cheque eimobilizar capital, por-
tanto é bom fazer as contas paraver se
val sobrar dinheiro para as despesas do
diaa-dia

Existe uma relacéo direta entre o
melhor momento deir ascompras, o va-
lor investido e o retorno que ele dara
O fato é que a precificacdo das terras
tem a ver com o0 estado da economia
emgeral. Em épocasturbulentas, quan-
do ocorre descontrol e nainflacéo, aten-
déncia é que investidores que nao tém
nadaaver com aatividade agricolapro-
curem ativos mais solidos para se res-
guardar contra as perdas da moeda.

A Ultimavez que aterrafoi encarada

pela movimentag&o de terras no Sul
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comoreservadevaor foi
entre os anos de 2002 e
2003, quando os investi-
doresinternacionaisvira-
ram as costas para o Bra
sil e osempréstimosforam
interrompidos. Tudo mu-
dou depois das elei-
¢Oes. Com as réde-

as da economia
relativamente
controladas

agora, a ten-

déncia é que

0s ativos re-

ais percam

preco. m
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A colhelta da

SAFRA 100

O Rio Grande do Sul esta colhendo sua centésima safra de arroz irrigado

e consolida-se como principal produtor nacional ao gerar metade da producéo do

Pais. Tudo 6timo, mas os produtores exigem garantia de preco justo

safra de arroz que esta sendo

ceifada das lavouras galchas

neste més pode ser considerada
muito especid: € a centésima cultivada
pelo sstema deirrigacdo mecanizado. Na
safra1903/1904, M aximiniano Saenger, de
origem audtriaca, e os irmaos Frederico
Carlos e Ernesto Carlos Lang, de proce-
dénciadlemd utilizaram-sedessaformade
plantio pelaprimeiravez em solo brasilei-
ro, em PelotagRS. Hoje, mais de 15 mil
produtores mantém-se na exploragd no
Rio Grande do Sul, que gera metade do
arroz brasileiro (e 73% do arroz irrigado).

Leandro Mariani Mittmann
leandro@agranja.com

Na centenéria safra, serdo 5,9 milhdes de
tonel adasbrotadasem pouco maisde 1 mi-
Ihdo de hectares distribuidos por 139 mu-
nicipios. Segundo a Conab, o Pais devera
colher 11,7 milhdes detonel adas parauma
demandainternaestimadaem 12 milhGes.
Maso consumo pode ser incrementado em
até 750 mil toneladas para atender o pro-
gramaFome Zero.

A colheita galicha comegou no fina
de fevereiro, mas o “pontapé’ inicid foi
dado pelo ministro da Agricultura, Pecua
ria e Abastecimento, Roberto Rodrigues,
no inicio de margo. Ele foi uma das
presencas mais concorridas da tradicio-
nal Abertura Oficial da Colheita do
Arroz, cuja 14" edicdo ocorreu
' nafazenda de Darci Za-

- netti, em Santa Vitériado

' Area plantada safra 2003/2004
1.028.886 hectares
Aumento de area em relagdo a 2002/2003

7,7%
Estimativa de producéo
5,9 milhGes de toneladas
Produtividade esperada
5.757 hectares
Participagdo nacional do RS
50%

Pamar, no extremo sul do Estado. O mu-
nicipio € o segundo maior produtor esta-
dual. Seus 75 mil hectares mantidos por
300 agricultores geram 3,4% da producéo
nacional, ou 400 mil toneladas. O evento,
asmargensdaBR 471, reuniu por trésdias
mais de 10 mil pessoas, além de
empresas e 6rgaos expositores.

Precos garantidos— A maior preo-
cupacdo dos produtores é a garantia dos
pregos em razéo da col heitagenerosano
Mercosul. Os produtores exigem que a
cotagcdo da saca de 50 kg ndo baixe de
R$ 33,00, para ndo comprometer a ren-
tabilidade. “N&o vamos vender abaixo
do custo de produgdo”, adverte Artur
Albuguerque, presidente da Federacéo
das Associages dos Arrozeiros do Rio
Grande do Sul (Federarroz). O dirigente
lembra que 0 “prego-meta’ de R$ 33,00
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aisdo quecriaremcondigdespara co-

mercializar, os produtores estao de
olho no mercado externo. Segundo dados
do Departamento Agricola dos EUA
(USDA), o consumo mundial do cereal
devera superar nesteano em22,6 milhdes
de toneladas a producéo. Portanto, se-
r&o diminuidos os estoques de passagem,
e China e India, os maiores consumido-
res (também maiores produtores), possi-
velmente se tornardo mercadosimporta-
dores em breve. Dos 572 milhGes de to-
neladas colhidos em 2004, China, In-
dia, Indonésia e Bangladesh respondem
por 92% (e consomem 90%). O Brasil
€ 0 sétimo maior produtor global, o
maior fora da Asia. A FAO, 6rgdo da
ONU para a alimentacéo, escolheu
2004 como o Ano Internacional do Ar-
roz em razao de sua importancia para
a seguranca alimentar.

Artur Albuquerque, da Federarroz,
lembrou que em paises concorrentes,
como Tailandia e Vietnd, o governo paga
todo o custo da irrigacdo, e o produtor
norte-americano recebe 86% de subsidio.
“ Como podemos concorrer comessetipo
de desigualdade?”, questionou. O au-
mento da Tarifa Externa Comum (TEC)
tornou-se outro apelo dos produtores. A
TEC inibe a importacéo de arroz de pai-
ses fora do Mercosul e esta hoje em 10%
para o cereal emcasca e 12% para o be-
neficiado. Os arrozeiros reivindicam que
a TEC salte a 35% para o beneficiado e
18% para o arroz em casca. O ministro
Rodrigues limitou-se a dizer que a tarifa
seréa discutida em breve com os governos

Mercado externd

A Granja
=

uruguaio e paraguaio. Praticamente todo
0 excedente dos dois paises vizinhos é ab-
sorvido pelo Brasil.

De olho na China — O Instituto
Riograndense do Arroz (Irga) esta ar-
ticulando a exportacdo de 70 mil to-
neladas para a América do Sul, prin-
cipalmente Chile, e para a Africa.
Mas a meta mesmo para um futuro ndo
muito distante € a China, maior produ-
tor mundial, porém j& dando mostras
de que se tornara importador em con-
seqiiéncia da redugdo da producao in-
terna. Faz quase trés décadas que o Rio
Grande do Sul n&o exporta o cereal. O
mercado externo poderda evitar que o
preco desabe em razdo da boa safra.
Na segunda semana de marco, a cota-
¢80 no Rio Grande do Sul estava osci-
lando entre R$ 31,00 e R$ 34,00 a saca
de 50 kg. Conforme o Irga, o custo de
producéo é de R$ 29,75.

4

Nilson Konrad

O ministro Rodrigues (camisa azul) participou

da ceriménia em Santa Vitéria do Palmar/RS

(com prémio de R$ 3,00) foi acertado
entre todos os elos da cadeia, inclusive
industria. “Necessitamos que 0 governo
disponibilize instrumentos para a comer-
ciaizacdo”, argumenta, citando as dter-
nativas Cédulado Produtor Rural (CPR),
Empréstimo do Governo Federa (EGF)
e os Contratos de Op¢éo Privado.
Rodriguesconsideraprocedenteasrei-
vindicagdesdos produtores, masbrincater
“ddo feliz sem saber” nos anos em que
foraumalideranca rura e também recla

mava melhorias ao segmento junto aos
governos. “A funcdo do governo é criar
condigdes de rentabilidade para o produ-
tor rural”, destaca. “ E um conceito que me
move como ministro € me moveu como
representante de classe”

Roberto Rodrigues anunciou a libe-
racdo de R$ 240 milhdes para o EGF,
CPR eLinhaEspecia de Crédito (LEC).
O setor queria R$ 350 milhdes, mas as
liderancas aprovaram o apoio. Os arro-
zeirosterdo também R$ 480 milhSespara
prorrogacao autométicade crédito de cus-
teio, avencer apartir dejunho, em cinco
parcelas. O ministro garantiu por fim que
esta se buscando a regulamentacdo ime-
diatado Contrato de Op¢éo Privado, ins-
trumento pelo qua a indlstria lancaria
contratos de opcdes para cooperativas e
produtores. “ Faltaumacoisajuridica’, ex-
plicou. Esta é uma das principais reivin-
dicagBes do setor, poispermite agarantia
de preco. O setor propds R$ 100 milhdes
para essa modalidade.

O ministro anunciou que devera ser

criadaem breve umacamarasetorial na-
cional parao arroz, além de outra para
o crédito agricola. Atualmente, existem
camaras setorial s para segmentos como
carne. O Rio Grande do Sul jatem a
sua camara setorial para o arroz, grupo
gue organizou documento entregue ao
ministro contendo todas as reivindica-
¢Oes paraa comercializacéo. m
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A EVOLUCAO da revolucio
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Dionisio L.P. Gazziero, Elemar \oll, Alexandre M. Brighenti — Engenheiros agrénomos, pesquisadores da Embrapa Soja
Fernando S Adegas — Engenheiro agrénomo, pesquisador da Emater/PR
Cléaudio Purissimo — Engenheiro agrénomo, pesquisador da UEPG

resisténcia das plantas daninhas

€ acapacidade dasinvasoras so-

breviverem a aplicacdo de um
herbicida ao qual a mesma populagédo
erasuscetivel. Ocorre em fungéo deum
processo natural de evolugéo das es-
pécies, no qual as plantas se adaptam
as mudancas do ambiente. Repetidas
aplicagbes de uma mesma classe de
herbicida causam presséo de selegéo,
fato decisivo no surgimento dos pro-
blemas de resisténcia.

A resisténcia € um fendmeno relati-
vamente novo em nosso Pais. Nos Esta-
dosUnidos, surgiu, nadécadade 60, com
o0 herbicida 2,4-D. Posteriormente, no
inicio da década de 70, foram registra-
dos casos com herbicidas do grupo das
triazinas. O fendmeno da resisténcia
acentuou-se com o desenvolvimento ace-
lerado daindUstriade herbicidase o sur-
gimento de novos produtos, muitos dos
guaiscom 0 mesmo mecanismo de agao.
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Atua mente no mundo, quase 270 bioti-
pos de plantas daninhas tiveram sua re-
sisténcia comprovada a algum tipo de
herbicida. No Brasil, aresisténciajafoi
identificadaem picdo-preto, capim-mar-
melada, leiteiro, nabica, azevém, capim-
arroz e sagiitaria, todasinvasoras de soja,
milho, trigo ou arroz.

Uma planta invasora pode apresen-
tar resisténciaaumaunicalinhade pro-
dutos — cujos mecanismos de agdo sdo
semelhantes — ou pode ter resisténcia
multipla, subsistindo aaplicacéo de her-
bicidas com distintos mecanismos de
acdo. O monocultivo, a semeadura di-
reta, a densidade das invasoras, o tipo
e afreguiéncia do uso de herbicidas po-
dem aumentar os riscos de ocorréncia
deresisténcianas plantas daninhas. No
entanto, o agricultor precisatomar cui-
dados parando confundir falha de con-
trole com resisténciadasinvasoras. No
diagndstico de uma lavoura com pro-

Gazziero, da Embrapa: a resisténcia se
acentuou com o desenvolvimento da
industria de herbicidas



blema deve-se considerar varios fato-
res, 0squais poderdo esclarecer seéum
caso de resisténcia ou apenas falha de
controle.

Duvidas — Inicialmente, é preciso
confirmar se a planta daninha ndo-con-
trolada consta no rétulo do produto, ou
seja, antes de mais nada é necessario
confirmar a eficiéncia do produto sobre
aespécie. Quando setratar de um herbi-
cidapds-emergente, é preciso confirmar
seascondicdes climaticase o estadio de

desenvolvimento dasinvasoras, por oca-
sido da aplicacéo, eram adequadas. Al-
gumas espécies germinam de forma es-
calonada e podem dar afalsaimpresséo
derebrota, enquanto outras somente séo
controladas se estiverem rigorosamente
no estadio indicado.

Quando se tratar de herbicidas pré-
emergentes, € preciso levar em conside-
ragao as condi¢des de umidade do solo,
precipitacdo, presencaderestosculturais
naarea, bem como tipo de preparo utili-
zado. Todos essesitens est&o intimamen-
te relacionados com a eficiéncia desses
produtos, assim como os demais aspec-
tos envolvidos na tecnologia de aplica-
¢ao, como acalibragem do pul verizador,
volume de calda, bicos, adjuvantesetc...

No diagnéstico inicial da falha de
controle, dois questionamentos estéo re-
lacionados diretamente ao problema da
resisténcia. E preciso verificar se ape-
nasumaespéciendo foi controlada, pois
relatos da falha de controle em mais de
umaespécieraramente sfo devidosaum
problemaderesisténcia. Considerar tam-
bém se a falha ocorreu em reboleira ou
de forma generalizada na propriedade.
Casos de resisténcia séo percebidos em
peguenas manchas que aumentam ano a
ano. Nestes locais, € comum encontrar
plantas da mesma espécie ndo-controla
das ao lado de plantas controladas. Tes-
tes rgpidos podem ser feitos na proprie-
dade para confirmar a resisténcia, utili-
zando o produto suspeito na dose nor-
mal e no dobro da dose. Admite-se 0
problema se ndo ocorrer o controle da
espécie com a dose dobrada.

A selecdo — O processo da selecdo
de plantas resistentes aos herbicidas é
varidvel, podendo ocorrer em 2, 7 ou 14
anos. Seu aparecimento, contudo, pode
ser evitado: (a) utilizando sementescom
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Resisténcia aos herbicidas é observada
inicialmente em reboleiras

ato grau depureza; (b) realizando alim-
peza de maguinas e implementos; ()
fazendo rotacdo de cultivos e de herbi-
cidas; (d) monitorando a dinémica das
populagdes dasinvasoras; (€) monitoran-
do osresultados das aplicacdes dos her-
bicidas; (f) seguindo criteriosamente as
instrugdes de uso dos herbicidas; (g) uti-
lizando, quando permitido, combina-
¢oes de herbicidas com diferentes me-
canismos de a¢do ou rotacionando her-
bicidas com diferentes mecanismos de
acdo; e (h) fazendo o manejo integrado
dasinvasoras.

Para areas com a presenca confirma-
dadedaninhasresistentes, o uso dospro-
dutos, cujos mecanismos de acdo foram
superados pelas plantasinvasoras, SO po-
dera ser feito quando em combinacéo
com outros compostos quimicos que
possuam diferentes mecanismosde agéo.
Evitar sua disseminagdo, adotando a
medidamaisracional caso acaso, inclu-
sive catacdo manual, € possivel quando
0 problema ainda n&o se generalizou.

E cadavez mais evidente aconstata-
¢80 de que o problemade resisténciade
plantas daninhas aos herbicidas é facil-
mente solucionado com o mangjo das
invasoras e dos produtos. Assim devem
ser colocadas em prética as aternativas
para prevenir e controlar a rapida esca
lada que vem ocorrendo com aresistén-
ciaem nosso Pais. m
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PLANTAS DANINHAS

ACCase Herbicidas inibidores da enzima acetil coenzima A Carboxilase
ALS Herbicidas inibidores da enzima acetolactato sintase EPSPs Herbicidas inibidores da enzima enol-piruvil-shiquimato-fosfato sintase
AUXINA Herbicidas hormonais - Mimetizadores da auxina HO (oL \N(ZIW Herbicidas inibidores da fotossintese (FSI e FSII)
CAROTENO Herbicidas inibidores da sintese do caroteno GLUTAMINA Herbicidas inibidores da enzima glutamina sintetase
DIVEY Xl SMIW:8 Herbicidas inibidores da divisao celular PROTOX Herbicidas inibidores da enzima protoporfirinogenio oxidase

TABELA PERIODICA DOS HERBICIDAS

Nome Comum

PROTOX

Clodinafop CAROTENO | FOTOSSISTEMA ( FS) Acifluort
Diclofop Clomazone FS I Fglm:za?enn
Fenoxaprop Isoxaflutole Diquat Ametryne Diuron Bentazon Lactofen
Fluazifop Norflurazon Paraquat Atrazine Linuron loxynil Oxyfluorfen
Haloxyfop Mesotrione Cyanazine Propanil Flumioxazin
Propaquizafop Prometrine Tebuthiuron* Flumiclorac
szalofqp Simazine Oxadiazon
Clefoxyc_ilm Metribuzin Sulfentrazone
Clethodmj Hexazinone Carfentrazone
Sethoxydim
Tepraloxydim

F D C1 c2 Cc3 E

DIVISAO CELUL AUXINA

Chlorimuron Imazapic Glyphosate Parte 2,4-D

Halosulfuron Imazamox Sulfosate Ozyzalin Molinate Acetochlor Dicamba

Metsulfuron Imazapyr Pendimethalin| Thiobencarb | Alachlor Fluroxypyr

gGC:SSLLI‘lIffl:Jr':r? :maza;:{hum G| Trifluralin Dimethenamid| Picloran
mazethapyr f i

Pyrazosulfuron Cloransulz};n Ulali-zdeeys Metolachlor glljci;:%l)g:ac

Bispyribac Diclosulam Amadnio-

Azinsulfuron Flumetsulam lufosinato

Pyrithiobac Flazasulfuron 2

lodosulfuron Etoxysulfuron

Foramsulfuron B H K1 N K3 o

Fonte: Gazziero et al. Embrapa Soja
* Viérias marcas comerciais ** Classsificagdo dos grupos quimicos por letra, adotado pelo HRAC-Internacional.
Produtos no mesmo retangulo tem alta probabilidade de apresentar comportamento semelhante, em casos de populagdes resistentes.

TABELA PERIODICA DOS HERBICIDAS

Marca Comercial
FOTOSSISTEMA ( FS)

PROTOX

CAROTENO

Topic Blazer/Tackle
lloxan G FS Il Flex
Podium/Furore|  proyence Reglone Ametryne * Diuron * Basagran/Banir| Naja/Cobra
Fusilade Zorial Gramoxone Atrazine * Afalon Totril Goal_ .
Verdict Callisto Gramocil Bladex Propanil * Flumizin
Shogun Gesagard Tebuthiuron* Sumisoya
Targa Simazine * Radiant
Aura Sencor Ronstar
Select Velpar K/ Boral
Poast Acherea) Aurora
Aramo

A F p| Hexaron o4 c2 c3 E

AUXINA

DIVISAO CELULAR

Classic/Smart  Plateau Glyphosate * Parte Aérea 2,4-D *
iﬁypra g\é\fﬁtg?r: Zapp Surflan Ordran Fist/Kadett Banvel
5 Herbadox Saturn Laco Starane
C?'ng?ton gpep:}\(a}r/ Topgan G Trifluralin * Zeta Padron

i, LI AACEAE GLUTAMINA Visor Dual Garlon
S|r|u§ Pacto Facet
Norr_unee Spider Finale / Liberty
Gulliver Scorpion
Staple Katana
Equip Plus Gladium

H K1 N K3 (o)

Fonfe: Gazziero et al. Embrapa Soja
* Vdrias marcas comerciais ** Classsificacdo dos grupos quimicos por lefra, adotado pelo HRAC-Internacional.
Produtos no mesmo reténgulo tem alta probabilidade de apresentar comportamento semelhante, em casos de populagdes resistentes.
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O investimento em um gerador
e importante demais para
se decidir no escuro.

Escolher o gerador certo € escolher o gerador ideal para o seu caso, que € (nico e
especifico. Um diagnéstico prévio é o melhor apolo para uma declsdo precisa.
Considere as questdes a segulr como um rotelro bisico de informagdes. Suas respostas
vdo leva-lo 4 melhor solugdo. E, temos certeza, vdo trazé-lo até a Cummins.

Qual a cgpacidade O local onde o gerador
que vocé precisa? serd instalado é seguro?
Um gerador de pequeno, médio ou E o treinamento do pessoal, a

grande porte?

empresa fornecedora faz?
Ou uma usina completa?

Qual o combustivel
adequado?

Como reabastecer, onde
encontrar. $erd a opgio mais

econdmica?
O ruido e o impacto A assisténcia técnica
ambiental estio sendo esta proxima e € 24 horas?
O prazo de atendimento e as as
i pmﬂT‘:ﬂE:;agg:"? brgio sdo confidveis? A asslsténciﬁ
governamental? Os poluentes A empresa contratada propria?
vao prejudicar a empresa? tem experiéncia em casos

semelhantes?

Qmﬁmrﬂgns estio inclusos?
a melhor opgao de
tecnologia?

Para facilitar; chame a Cummins. Ela sabe tudo de energia.

GRUPOS GERADORES

4 Power
e Generation

A resposta certa em energia.
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A reducéo do espagamento das Imhasdo mitho para 45 ou 50 cm
gera uma érie de beneffcios para 0 soTo e para o bolso do produtor

Divulgagédo

eduzir o espacamento entre as

linhas de plantio do milho pode

alongar os lucros. Mais do que
uma frase de inspiracdo publicitaria, é
uma tendéncia das lavouras brasileiras —
pelo menos nas mais tecnificadas. Tem
sido comum — e vantagjoso — produtores
plantarem o cereal em entrelinhas sepa-
radas 45 ou 50 cm em vez dos tradicio-
nais distanciamentos de 70, 80 e 90 cm.
Osbeneficios sdo econdmicos, principa -
mente pela diminui¢do do uso de méo-
de-obra na adaptacéo das plantadeiras de
soja paramilho, e também agronémicas,
COMo a preservacao e o melhor aprovei-
tamento dos recursos do solo. Quem
muda ndo volta atrés.

A préticavem sendo adotada hé pou-
co tempo por produtores e também em
experimentos da Embrapa Milho e Sor-
go, sediada em Sete LagoasMG. Con-
forme o pesquisador da unidade José
Carlos Cruz, os beneficios obtidos por
agricultores mais tecnificados e profissi-
onais se equivalem aosdaEmbrapa. Mas
Cruz adverte que as vantagens podem

Leandro Mariani Mittmann
|leandro@agranja.com

resultar em desvantagens se néo forem
seguidas normas técnicas bésicas, como
uma correta adubacdo do solo. Da mes-
ma forma, o produtor deve procurar hi-
bridos mais apropriados para 0 espaca-
mento reduzido, que normalmentesdoin-
formados pelas empresas sementeiras.
Também jamais desrespeitar aorientacdo

A préatica € nova:ne Brasil, mas quem adere nao se arrepehde >

destas quanto a densidade populacional .

M Ultiplas vantagens — Conforme
Cruz, com 0 espacamento reduzido seda
mel hor aproveitamento dos nutrientes pe-
las plantas e a adubagdo adicionada ao
solo é mais bem utilizada. Além disso, é
possivel economizar até mesmo em her-
bicidas, visto que as plantas “fecham”

engenheiro agronomo Mario Cor-
s, produtor junto como pai, Oswal-
do (ambos na foto), de mil hectares demi-
Iho, 400 de sorgo, 400 de soja e 300 de
feijao (nesta safra) em Iguatama, no cen-
tro-oeste mineiro, trocou 0 espagamento
entrelinhas de 80 cm para 50 cm ha trés
safras. O objetivo era poder aproveitar as
trés plantadeiras na semeadura das qua-
tro culturas sem precisar adapta-las. Afi-
nal, segundo ele, cada um dos equipamen-
tos de dez linhas exigia a atencéo de cin-
co ou seis homens durante umdia. “ Hoje
simplificou tudo. Parei de mexer no espa-
¢camento da maquina” , resume o ganho.
Mais do que isso, ele observou a di-

“O resultado é muito visivel”

minui¢&o da ocorréncia de ervasdaninhas
e a diferenca de 2°C debaixo da planta-
¢ao de 50 cm em comparacao a de 80 cm.
Uma grande vantagem, poisna regiao sao
comuns veranicos. Ja plantas que tombam
caem sobre as outras, ndo dificultando a
colheita. “ N&o tem mais necessidade de
catamanual” , comemora. Corsorevelaque
0 incremento na produtividade foi de 10%.
Outros cinco produtores da regl ao
adotaram o espacamento il
reduzdo. ]
“ O resultado

€ muito visivel”
resume.
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CUIDADOS NO PLANTIO

[0 Verificar a densidade e o espa-
¢amento recomendados para a cultivar
selecionada.

[J Observar o nivel de fertilidade e
disponibilidade hidrica do solo para o
estabelecimento da densidade mais
adequada.

[J Regular a plantadeira com antece-
déncia, no local do plantio, apds o trata-
mento das sementes e levar em conside-
racdo o tamanho e a forma da semente.

[J Utilizar um percentual de 10% a
20% a mais de sementes para compen-
sar perdas, devido a problemas na ger-
minacdo e emergéncia de plantulas.

[J Usar a velocidade de plantio
adequada.

Fonte: José Carlos Cruz/Embrapa Milho e Sorgo

maisaérea e sufocam as ervas daninhas.
Como outros beneficios ao solo, pode-se
citar maior composicéo de pahada (6ti-
Mo para o controle da erosdo) e a precio-
saformagao de sulcos no solo, visto que,
posteriormente, o sistemaradicular do mi-
Iho apodrece e no lugar criam-se galerias
para a distribuicéo de agua, ar e nutrien-
tes. Em épocas de chuvaescassa, apopu-
lacdo mais densa faz um excelente som-
breamento do solo, 0 que amenizaaeva
poracdo de agua.

O pesquisador, no entanto, faz uma
série de recomendacfes. A primeira é a
obrigatoriedade do produtor seguir a re-
comendacdo daempresasementeiraquan-
to a populacdo de plantasidedl. “A partir
dadensidade 6tima, quando o rendimento
€méaximo, o aumento da densidade resul-
tardem decréscimo progressivo daprodu-
tividade da lavoura’, adverte Cruz. Afi-
nal, aempresajafez todos os testes e ex-
periéncias, e nd chegou a relagdo plan-
tas’hectare por acaso. O agricultor também
precisa estar ciente da previso quanto a
disponibilidade hidrica daquelalavourae
de suas potencididades nutritivas do solo.
E sempre escolher as cultivares gpropria-
das para 0 espacamento reduzido.

Ao reduzir o espacamento entrelinhas,
o controle dadensidade sedaraexclusiver
mente no nimero de plantas por metro li-

Familia Strasser, pioneira no
espacamento reduzido

ediada em Campo Belodo Sul, no pla-

nalto catarinense desde 1978, a fami-
lia Srasser, proprietariada GTSdo Bra-
sil (fabricante de plataformas para co-
Iheita de milho), é precursora do espa-
camento reduzido no Brasil. Em1994, de-
cidiramunificar os espacamentos das cul-
turas de verdo (soja, feijdo e milho) para
50 cm entrelinhas. Aidéia era ganhar ten+
po no momento do plantio e da pulveriza-
¢ao. “ N&o precisa mais mexer nas planta-
deiras e nos pulverizadores’ , explica o di-
retor comercial da empresa, Assis Srasser
(foto). “ Tenho grande economia em mao-
de-obra. As maquinas estdo sempre pron-
tas.” Hoje, ele estima que o espagcamento
reduzido esta presente entre 3% e 4,5% das
lavouras brasileiras de cereais.

Assis argumenta que a mao-de-obra
para o manuseio de plantadeiras é qualifi-
cada e, portanto, cara. Conforme célculos
dele, dois funcionarios precisam, em mé-
dia, de doisa trésdias para gjustar uma
plantadeirade 17 linhas, deixando-a pronta
paraouso. Setodo produtor calcular como
rendimento essesdiasa maisno plantio, por
exemplo: 17 linhas trabalhando 10 horas

A Granja

de 90 cm, serdo 111 fileiras por hectare,
com 5,4 sementes distribuidas por metro
linear; no caso de 45 cm, serdo 222 filei-
rase 2,7 sementes por metro linear. Dessa
forma, seré possivel aumentar a velocida-
de sem perdas de qualidade. E com menos
sementesa seremdistribuidas, a plantadei-
ra pode aloja-lasmelhor no solo, forman-
do um melhor estande. Ele atesta, ainda,

somara 45 ha de ganho/dia, percebera um
custo-beneficio expressivo. Sem contar a
despesa para preparar o pulverizador. No
caso de adubacao alango, ndo € necessério
ficar adaptando o trator e desgastando suas
pecas. Assm como 0 pesquisador da Em-
brapa José Carlos Cruz (matériaprincipal),
Strasser também lista todos os beneficiosfi-
sicos, quimicos e biolégicos que 0 espaca-
mento reduzido propicia para o solo.

A velocidade de plantio também pode
ser aumentada no espacamento reduzdo.
Assis descreve que, caso a distancia sgja

que o espagamento reduzido ndo provoca
nenhum prejuizo na produtividade.

A empresa catarinense também foi pio-
neira no desenvolvimento de plataformas
para o espacamento reduzido; e, em
2000, produziu o primeiro egquipamento
do mundo, todo em aluminio — com dez
linhas para espacamento de 50 cm, de-
nominado: plataforma GTS modelo US
1050. Hoje, fabrica 66 model os diferen-
tes deste equipamento,destacando o re-
cente lancamento das plataformas Gera-
¢éo Top Line.

near. No caso de 65 mil plantas por hecta-
re pelo espacamento convenciona de 80
cm, serdo 5,2 sementes por metro linear; a
mesma densidade para 0 espacamento de
50 cm seréo 3,25 sementes por metroline-
ar. “Néo se deve sair da recomendacéo,
pois 0 produtor ndo sabe o risco que terd
em perdasnaprodutividade’, explicaCruz.

Por fim, recomendaque o produtor secer-
tifique de que tera plataformas de colheita
adequadas para o espacamento reduzido.
Ele garante que, seguidas as normas reco-
mendadas, jamaisalavourava gerar pro-
dutividadeinferior ado espacamento con-
venciond. “O rendimento é igua ou su-

perior”, assegura. m
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Um toque de GARRA
e conquist

Leandro Mariani Mittmann
|leandro@agranja.com

oje éDialnternacional das Mu-
Iheres. N&o, este texto ndo esta
sendo publicado nadata errada.
A reportagem refere-se especificamente
amulher agricultorafamiliar, aquelaque
nem sempre éreconhecidacomo umage-
nuina profissional, aguela que por vezes
€ vistacomo uma coadjuvante esposade
agricultor — este sim chamado por todos
desde sempre de “trabalhador rura”.
Paraaagri cultorafamiliar, ossetedias
da semana sdo de trabal ho. Portanto, to-
dos osdias s80 “8 de margo”, poiselaé
convocadapelascircunstnciasparaaten-
der s necessidades da lavoura, dos ani-
mais domeésticos, dos filhos, da casa, da
comunidade, do marido... Nao que se
congtitua na Unica categoria que nunca
deixa a ativa ou que enfrenta dificulda
des extras pelacondicéo de mulher, mas
para poucas profissionais a conhecida
“dupla jornada’ pesa tanto. E, no caso
de insatisfacdo pessoal com o trabalho,

A mulher agricultora familiar até bem

pouco tempo atras era considerada uma

simples “do lar” sem importancia, uma mera

coadjuvante esposa do trabalhador rural. Mas com

trabalho e organizacao ela botou abaixo muitas

barreiras, especialmente as preconceituosas

trocar de “emprego” impde muito mais
rendncias a que uma professora, secreta
riaou médica se submeteria.

Ainda que as coisas estejam evoluin-
do e as vitorias se acumulando contra as
mais diversas formas de obstéculos ou
preconceitos, muito caminho ainda pre-
cisaser percorrido paraquebarreiraspre-
conceituosas sejam todas col ocadas abai-
X0 — sgja em nivel de sociedade, na co-
munidade em que elasestéo inseridas, em
casae, inclusive, no intimo da cabecadas
préprias mulheres. “Durante séculos, a
mulher rural ndo foi considerada profis-
siona, mas a esposa que g uda na produ-
¢a0 agricola’, diagnostica Emma Sili-

prandi, agrénoma, socidloga e consulto-
ra da FAO (6rgao da ONU responsavel
pela alimentacdo) junto ao Ministério de
Desenvolvimento Agrério. “Maselanun-
cafoi sd umagjudante. Foi integranteple-
nadaatividaderurd”, adverte Emma, que
édivorciada e mée de Clara, 7 anos.

A mulher leva agumas vantagens
consideraveis em relacdo ao homem na
lidado campo. Elasemostramuito mais
comprometida com a producéo de ali-
mentos saudaveis. Afinal, quem servea
mesa para toda a familia? “Elas sdo as
maiores batalhadoras pelos alimentos
limpos. Sabem o que estdo colocando na

mesa paraosfilhos’, argumenta Emma. »
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Grande ou pequeno, leve ou pesado, fragl ou
resistente, da inddstria ou do campo, dentro
de embalagens de papeldo ondulado todos
05 produtos estdo em boas méos. Porque
50 elas embalam e protegem de verdade.
Cesenwolvidas sob medida para atender
&5 necessidades de cada produto, a5 em-
balagens de papeldao ondulado s&0 as mais
usadas no transporie & as mais eficientes

no embalamento, empllhamento, estocagem
& tambeém na exposicéo no ponto-de-venda,
A protegan ao lucro € total, porque o produio
chega em dtimas condigdes ao mercado & B0s

E O LUGAR MAIS SEGURO ONDE O SEU
PRODUTO JA ESTEVE. TA BEM, 0 SEGUNDO...

consumidores. & profecao ambiental também
& total. Ecointeligentes, as embalagens de
papeldo ondulado sao naturais, recicliveis
g biodegradaveis, elaboradas com papéis
reciclados e papéis feitos de fibvas naturais,
produzidas de florestas planeiadas, colhidas
g replantadas, Nenhuma outra embalagem &
ecologicaments inteligente assim. Por isso, 550
a5 embalagens mais usadas no mundo todo.

Embalagens de papelao ondulado,
A diferenca entre embalar e encaixotar.

Lima camashs

ABPO [z

Patrocink:




AGRICULTURA FAMILIAR

Agricultora,

M ulher consciente deve trocar a
casa pela rua. E sem peso de
consciéncia com os afazeres domésti-
cos deixados para tras. Ficam para
mais tarde. Sempre se da um jeito. A
mulher deve, sim, trabalhar é na busca
da autovalorizacdo, pois todos sairéo
ganhando: ela, o marido, os filhos, o
Pais. As opinides acima sdo de Rosa
Sl (foto), catarinense de Paulo Lopes,
produtora de hortalicas e frutas orga-
nicas, alémdegalinhas caipiras, iogur-
tes e compotas. E casada e mée de Ta-
lita, 21 anos, Daniel, 20, Paloma, 10,
e Elton, 8. Suas consideragdes sio res-
paldadas pelo prémio internacional
Criatividade da Mulher no Meio Ru-
ral, concedido em 2003 pela Fundacéo
Culpula Mundial da Mulher, sediadaem
Genebra, na Suica. Disputou a laurea
com mais 30 mil mulheres.

Rosa tem observado uma evolu-
¢ao, ainda que lenta, no meio em que

com orgulho e na rua

vive: as mulheres estao substituindo o ti-
tulo que elas mesmas se atribuiam de “ do
lar” para assumir a denominacdo ““agri-
cultora”. Por décadas, recorda Rosa, ape-
sar de trabalharem arduamente na agri-
cultura junto do marido, ao preencherem
uma ficha de cadastro de crediario, por
exemplo, no espago “ profissdo” cravavam,
aonatural, “dolar” . Assinalavamo X in-
conscientemente, como se fossem meras
esposas de agricultores — e nao agentes
protagonistas do empreendimento rural
em gque estavam envolvidas. “ Elas sempre
foram agricultoras”, argumenta Rosa.
“Hoje estdo se dizendo agricultoras com
orgulho. E um resgate.”

Rosa admite que por muito tempo fez
0 mesmo. Agora, diz que esconde os do-
cumentos antigos em que seintitulava *“ do
lar”. Quando jovem, ela e outras da mes-
ma faixa etaria insistiam em parecer “mo-
cinhas da cidade”. Mas mudou radical-
mente aos 19 anos, ao casar com um téc-

Divulgacao

Para Rosa, as mulheres estao substituindo
otitulo “dolar” para ‘“‘agricultora”

nico agricola orgulhoso da profisséo.
Para alterar essa postura equivocada,
sugere: “a histéria é sair do lar e ir
para as reunides. Quando volta, ela d&
conta das coisas. A mulher é versatil
demais. O homem é mais limitado, faz
as coisas num unico sentido. A mulher
tem uma visdo mais ampla. Bota um es-
panador numa perna e um bombril na
outra”. Osresultados, atesta, sdo esti-
mulantes. E para todos. “ O casamento
até melhora. Uma mulher resolvida &
mais feliz e deixa 0 homem maisfeliz.”

J& no interior da comunidade rural,
onde avidadas familias é vividamais
intensamente em comparagdo ao que
ocorre num bairro de cidade grande,
elas sdo as maiores interessadas em
garantir escolade qualidade para osfi-
Ihos, a preservagdo do meio ambiente
eassim por diante. “ Elastém muito co-
nhecimento sobre oslocais em que vi-
vem”, lembra a sociéloga.

Sobretudo, lutas politicas — Uma
alteracdo inti-
tuciona levou
os sindicatos

de trabaha

dores rurais

a abrirem

espacgos

obrigatérios
paraasmulhe-
res. Foi um
congresso

da Confederacéo Naciona dos Traba ha-
dores na Agricultura (Contag), em 2001,
que determinou a todos os sindicatos re-
servar 30% de suasvagas diretivas apar-
ticipacdo feminina. Mas no Rio Grande
do Sul, 5% das indtituigdes mostram-se
resstentes aidéia (e alegidacdo), revela
Elisete Hintz, coordenadora das mulhe-
res da Federac&o dos Trabahadores na
Agricultura no Rio Grande do Sul (Fe-
tag/RS). E ndo é por fdta de candidatas
aoscargos. “ Oshomens ndo permitem os
espacos’, acusa. “ Pode ser o medo de per-
der poder”, supde Elisete, casada e mée
deTiago, 15 anos, e Tiana, 7.

Pela opinido de Elisete, nota-se que
€ um medo machista sem razéo de exis-
tir. “ A0S poucos queremos mostrar que
estamos aqui para construir, € ndo para
disputar espacos com os homens’, ex-
plica. E esta minoria na defensiva sera
vencidapelo proprio objeto do medo, se-
gundo teoriade Hilga Ana Almeida, do
Movimento de Mulheres Camponesas
(MMC): “alibertagio das mulheres sera
obra das proprias mulheres’, raciocina.
Conforme Hilga, 65 anos, mée de seis

filhos e avd de cinco netos, diversas séo
as frentes de reivindicagdes do MMC
para que as “ mulheres se tornem prota-
gonistas da sua historia’.

O marido autorizou? — Acesso a
crédito paracusteio ouinvestimentofoi um
anseio histérico das mulheres enfim aten-
dido no Plano de Safra 2003/2004 com o
Pronaf Mulher (Programa Naciona de
Fortalecimento da Agricultura Familiar).
Elasganharam direito aum valor até 50%
superior aos financiamentos dos grupos C
(entreR$4 mil eR$5mil) eD (deR$ 15
mil a R$ 18 mil). Mas nada de termina-
rem os problemas. Mulitas denunciam ser
comum o gerente do banco olhar descon-
fiado paraelase perguntar seo marido sabe
da solicitago do financiamento. “Apesar
de ter avancado, hoje ndo é amulher que
pega o crédito”, assegura Delma Zucco,
da Federacdo dos Traba hadores na Agri-
culturaFamiliar do Sul (Fetraf Sul).

Delma, solteira, hadez anosno movi-
mento sindical, dos quais seis como pre-
sidente do Sindicato dos Traba hadores
Rurais de S0 Jodo da UrtigalRS, expli-
ca que a mulher até toma conhecimento
sobre 0 processo para acessar o crédito,

Ema, consultora da FAO, diz que a mulher

: ( > @ mas quem retiramesmo OS recursos aca
sempre foi parte integrante da atividade rural

ba sendo o homem. Ja Hilga, do MMC,

Divul iagao
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denunciaqueasmulheres precisam daas-
sinatura do marido paraencaminhar o fi-
nanciamento, enquanto dos homens s é
exigida a assinatura da parceira na hora
desacar odinheiro. E elatambém sequei-
xaqueo Pronaf Mulher serestringea50%
sobre 0 montante solicitado pelo esposo.
Mulheres no poder — Em duas
cooperativas catarinenses, as mulheres
ganharam um lugar cativo no poder. A
Cooperativa A1, de Palmitos, e a Co-
pérdia, de Con-

cordia, sdo as
Unicas coope-
rativas catari-
nenses que re-
formaram os
estatutos

FiaE A

e

Divulgacdo

S

5

#  Elisete: ““queremos construir e no

disputar espaco com os homens'

para que as mulheres pudessem assumir
cadeiras no Conselho de Administracéo.
Em Pamitos, a primeira mulher eleita
para o cargo tomou posse em janeiro. E
0 maisimportante: elafoi escolhidapelo
voto exclusivo das mulheres. Pelo pro-
jeto Mulher A1, foram criados 60 nu-
cleos, cujas|ideres escolheram asuare-
presentante paraintegrar 0 grupo que co-
manda os rumos da organizag&o. Outras
cooperativas catarinenses estdo no mes-
mo caminho afim de garantir participa-
¢ao feminina na diregéo.

N&o é novidade para ninguém — até
mesmo para 0s homens — que a exclusi-
vasens bilidade femininaécapaz deobras
gue outras Mmaos e cabecas jamais execu-
tariam. E é a receptividade da mulher a
proposta de mudanca que esta deixando

as propriedades rurais mais bonitas, or-
ganizadaselucrativas em Santa Cata-
rina. Por meio dos programas Quali-
dade Total Rural e De Olho na Quali-
dade Rural, meto-
dologiasdo Sebrae,
as familias sfo esti-

muladas a promover uma verdadeira re-
voluc&o em casa. Num primeiro momen-
to, implantam o programa 5S, que embe-
lezaoloca onde moram e produzem. De-
pois, identificam problemas e causas que
provocam queda da rentabilidade. Ape-
sar de ser aberto aos casais, s80 as mu-
Iheres que tomam as iniciativas. “Elas
puxam a frente”, revela lvania Zingler,
coordenadora do projeto Mulher A1 da
Cooperativa Al.

“Onde as mulheres participam, osre-
sultados tém sido melhores’, atesta Iva-
nia, casadae semfilhos. “ Elasparticipam
efetivamentedo trabalho eévisivel amu-
danca na propriedade’, destaca. “Elas
buscam mai's, sB0 mais abertas e adotam
maisosens namentosdo que oshomens”,
complementa. Pelos programas ocorrem
encontros em que se da atroca de expe-
riéncias entre as familias. Também sao
desenvolvidos os “dez mandamentos’,
que abordam temas de lideranga a convi-
vénciaentremarido emulher. “ Sériospro-
blemas derelacionamento jaforam resol-
vidos’, confidencia a coordenadora. m

As riquezas da terra
se transformam

em negocios

de valor.

FENASOJA

Alimentando a economia
01 a 09 de maio de 2004

Parque de Exposicdes - Santa Rosa - RS - Brasil
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nova fabrica em Itu/SP

ano de 2004 foi marcado pela

inauguracéo da nova fabrica

em Itu/SP, com uma é&rea de
114 mil metros quadrados, sendo 10 mil
metros quadrados de &rea construida.
Dentro do projeto, foi montadaamaior
e mais moderna linha de montagem na
categoria de pulverizadores automotri-
zes no Brasil, com 5,6 mil metros qua-
drados. Conta ainda com uma éarea de
teste de 45 mil metros quadrados, onde
ascaracteristicasdaareasimulamascon-
digdes de campo de diversas regides do
Pais, e onde todas as méaguinas vendi-
das so testadas exaustivamente antes de
serem embarcadas para os agricultores.

Assim, as areas fabril, administrati-
va e de assisténcia técnica estdo inte-
gradas, no novo local, dando maior su-
porte e agilidade técnico-comercial aos
representantes e agricultores de todas
asregides do Brasil. Nestanova unida-
de sfo produzidos os pul verizadores au-
tomotrizes Gafanhoto®, modelos 4x2 e
4x4, com tracao hidrostética, que neste
ano aumentou suas vendas em torno de
30%. A Servspray investiu R$ 1,5 mi-
Ihdo nesta nova planta e também am-
pliou em 25% o numero de empre-
gados, em relagdo a 2003. Esse fato
mostra o bom momento e otimismo
da empresa em relacdo a agricultura
brasileira.

Toda a tecnologia atual da Servs-
pray comegou em 1987 com a antiga
MacSpray, a primeira maguina auto-
motriz fabricada no Brasil. Era uma
maguina de tracdo mecanica, e com

barra frontal, sendo que a
maioria delas esté trabalhan-
do ate hoje, em diversasregides
do Pais. Em 1992, a Servspray
inovou novamente, introdu-
zindo aprimeiramaguinacom
trac8o hidrostética 4x2 e 4x4.
A partir disto, osmodel ostém
recebido modificacfes tecno-
|6gicas que visam garantir o
melhor desempenho e produ-
tividade no campo.

Hoje o Gafanhoto®, apeli-
do dado pelos agricultores,
pela sua aparéncia e o modo
de descanso da barra de pulverizacéo
em seu modelo atual, tem as seguintes
caracteristicas técnicas:

e Motor MWM de 180 Hp.

e Tracdo hidrostética 4x2 ou 4x4.

e Tangue em fibra de vidro tratada
de 3 mil litros.

e Barrasautonivelantesfrontais ou
traseiras de 27 metros.

e Suspensao pneumética.

e Tanquedeé&gualimpade 145 litros.

e V3&o livre de 1,40 metro (chassis
a0 chdo).

e Aberturade bitolade 2,70 a 3,20
metros (acionada da cabine).

e Cabine panordmica, hermetica-
mente fechada, ar condicionado com
filtros de carvéo ativado.

e Paind lateral de comandosc/joys-
tick e botdes de acionamentos de todas
as fungdes da méaguina diretamente da
cabine.

e Sistemade misturae carregamen-

Divulgacao
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=
=]
=
[a)

to rapido de produtos com lavador de
embal agens.

e Controlador de vazdo computa-
dorizado compativel com GPS.

e Bomba de pulverizac&o centrifu-
ga de 430 litros/min (ata vazdo/baixa
pressdo).

ivulgacao

RS ] L TR
e Sistema de marcacéo de linh
paralelas com GPS (opcional).

e Abre plantas (opcional). m

D

as

Servspray: Fone (11) 4025-9004
e-mail: servspray@servspray.com.br
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A cada ano a Expodireto Cotrijal se consolida como uma das mais importantes
feiras do agronegocio brasileiro. Neste ano, ndo foi diferente. Em meio a estiagem,

0 que se viu foi muita tecnologia, organizacao e negocios

52 edicdo da Expodireto Cotri-

jal ndo serendeu a secaque as-

sola as principais lavouras do
Sul do Pais. Redlizada de 15 a 19 de
marco, no Parque da Cooperativa Triti-
cola Mista Alto Jacui (Cotrijal), em
N&o-Me-Toque, a feira faturou 15% a
mais que No ano passado, com negocios
daordem de R$ 230 milhdes. Emboraa
previsdo inicia dos organizadores fos-
sede R$ 250 milhdes em comercializa-
¢30, 0s numeros foram comemorados
pelo presidente da Cotrijal, Nei César
Maénica. Para ele, os resultados alcan-
cados nesta Ultima edicéo revelam o
interesse do produtor em buscar novas
tecnologias, informacgfes e servicos
para serem aplicados no meio rural.
“Sem dlvida o produtor que passou

Luciana Radicione
luciana@agranja.com

pelaExpodireto saiu fortalecido. O pro-
dutor se contamina pela qualidade do
gue esta exposto e tudo isso gera um
grande entusiasmao”, afirmou.

O numero de visitantes também foi
superior. Foram 140 mil pessoasdo Rio
Grande do Sul, Santa Catarina, Parana
e S&o Paulo, num incremento de 18 mil
pessoas em relacdo ao ano passado. O
numero de empresas expositoras pulou
de 232 para 262. Para Ménica, a Expo-
direto ja se consolida como o divisor
de aguas do desenvolvimento da pro-
priedade e do agronegécio.

Osinvestimentos da Cotrijal na Ex-
podireto alcancaram R$ 2,5 milhdes,
aplicados em infra-estruturado parque,
gue neste ano cresceu de 78 para 84
hectares. As novidades para 2005 in-

N
Nei Méanica: “‘o produtor que visitou
a Expodireto saiu fortalecido”

A Granja
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EXPODIRETO COTRIJAL

Forum da Soja: royalties
e China em debate

15° Férum Nacional de Soja,
evento que atraiu grande nimero
de pessoas a Expodireto Cotrijal, de-
fendeu mudancas no pagamento dos
royalties. Apesar de nesta safra os pro-
dutores terem aceitado R$ 0,60 por
cada saca de soja, nas proximas o as-
sunto devera tomar um novo rumo. A
proposta € que 0 pagamento passe a
incidir sobre as novas sementes adqui-
ridas pelos produtores e ndo sobre o
montante da producéo, tomando por
base a Lei de Cultivares.

A oportunidade comercial que a
China representa para o agronegocio
brasileiro também foi tema de debate
na Expodireto. O embaixador extraor-
dinario da Republica Popular da Chi-
na, Jiang Yuande (foto), afirmou que
Brasil e China caminham para uma
ampliacéo dos negécios. Para os soji-
cultores brasileiros a noticia veio em
boa hora. “ Estamos concentrando es-
forcos para construir uma sociedade
modestamente abastecida em todos os
sentidos” , disse Yuande. Quanto a soja,
salientou gque a oleaginosa tem muito
espaco no mercado chinés. Para este
ano, embora ndo tenha deixado claro

Yuande: esforgo conjunto para

ampliar as relagdes Brasil-China

em numeros, a China devera importar
2 milhdes de toneladas de soja trans-
génicado Brasil. “ Precisamosfazer um
esfor¢o conjunto para ampliarmos nos-
sas relacBes comerciais”, explica.

Embora a China ndo tenha restri-
¢ao a soja transgénica, o embaixador
alertou que o Brasil precisa ter cuida-
do com a producdo embarcada. Ele
lembrou que no ano passado a China
recebeu carregamento de soja comtodo
o tipo de impurezas. Yuande disse ain-
da que na China existe um processo de
certificacdo claro que da ao consumi-
dor o direto de escolher entre soja con-
vencional ou organica. “ Aceitamos a
importacdo de soja transgénica para
diversificar o consumo, mas temos re-
gras claras que nos permitem escol her
na hora da compra o que entendemos
ser o melhor”, enfatizou.

cluem a construgdo de mais ruas pavi-
mentadas, de um pavilh&o internacio-
nal, da casa do produtor e da casa do
cooperativismo. Além disso, a Confe-
rénciaMercosul sobre Agronegéciosin-
cluira uma rodada de negocios, com a
participacéo de cooperativas do bloco.

Cooperativas do Mercosul — A
integracéo das cooperativas do Merco-
sul paraatuagdo em bloco em relagdo a
outros mercados foi um dos temas dis-
cutidos na 32 Conferéncia Mercosul
sobre Agronegécios, realizada no Ulti-
mo dia da Expodireto. Com a partici-
pacdo de analistas, diplomatas, pesqui-
sadores e representantes do setor coo-
perativista, aconferénciaenfatizou que
as cooperativas organizadas poderdo
fazer frente as transformactes que es-
t&o ocorrendo nas relagbes comerciais
internacionais.

A proposta dessa reuniéo é fazer

com gue as cooperativas do Mercosul
se unam e formem um grande sistema
de ultracooperagao, de cooperacao en-
tre cooperativas’, disse Mauro Lopes,
da Fundagdo Getulio Vargas, especia-
lista em andlise do agronegdcio. “Na
hora que tiverem de exportar, que ex-
portem juntas’, ressaltou. E, quando o

Brasil precisar importar, devedar pre-

feréncia as cooperativas da regio.
“Estamos montando um braco
agroindustrial muito forte do |
Mercosul, que € aintercoopera- /
¢do, aassociagdo deinteresses, /-
com visdo denegdciosevisdo /
de futuro.” 4
Lopes lembrou que o
maior desafio deste momen-

Missio, produtor gaucho,
acompanha sempre as
novidades expostas na feira
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to é ndo perder os mercados que fo-
ram conquistados com sacrificios.
Hoje, as cooperativas do Mercosul
exportam em conjunto cercade USS$ 2
bilhdes de carne suina, soja, 6leo de
soja e trigo para os paises da América
Central, América do Sul e da érea da
Alca, a Area de Livre-Comércio das
Américas. “Um desafio € manter es-
ses mercados. O outro é que 0 merca-
do da Alca, contando Estados Unidos,
Canada, México e outros paises, che-
gue a US$ 30 bilhdes.

Produtores in loco — Com 115
hectares cultivados com soja e milho,
Derli José Missio, de Espumoso/RS,
visitaaExpodireto Cotrijal hatrésanos.
“Vim conferir as Ultimas novidades em
implementos e acompanhar o desenvol-
vimento datecnologia’, afirma. A pre-
visdo de quebra de 20% na sua lavoura
de soja — com previsao de colher 45
sacas por hectare — ndo o desanimou.
“A cada ano o evento se supera pela
qualidade do que esta exposto e pela
sua expansdo.” Almir Rebello, produ-
tor em Tupanciret&d/ RS, passou um dia
no parque discutindo o futuro do plan-
tio direto no Brasil. “A Expodireto é o
férum adequado para se discutir temas
como esse”, disse. Ferrenho defensor do
plantio direto, associado a biotecnolo-
gia, Rebello pretende levar o tema a
outras feiras agricolas do Pais e, junto
com entidades representativas do setor,
guer chegar a Brasilia com uma posi-
¢do afavor dabiotecnologia. “ O plantio

, diretofoi o primei-
ro grandefeito da
biotecnologia’,
afirmou. m




postrésanos deimplantagéo, o Pro-

jeto Aquarius, desenvolvido empar-
ceria entre a AGCO do Brasil, Fazenda
Anna, Universidade Federal de Santa
Maria, Stara Sfil, Dekalb e Serrana Fer-
tilizantes, apresentou novos resultados
em agricultura de precisdo. O projeto,
desenvolvido em dois talhdes da Fazen-
da Anna (Lagoa e Schmidt — totalizando
256 hectares), € pioneiro no Pais com o
ciclo completo da agricultura de preci-
s80 que possibilita identificar a varia-
¢ao de produtividade nas areas de plan-
tio, por meio de tecnologia informatiza-
da, definindo manejos especificos para
cada condic¢éo de solo. Durante a Expo-
direto, visitantes puderem acompanhar
0s Ultimos resultados do projeto emvisi-
tasdiérias a Fazenda Anna.

Na &rea da Lagoa (com 132 hecta-
res), cultivou-se milho onde foramrealiza-
dasduasaplicagdesataxavariavel no pré-
plantio. Na safra 2001/2002, a produtivi-
dade de milho mostrada pelos mapas de
rendimento revelou uma média de 8,4 to-

Novos resultados no Projeto Aquarius

neladas’ha. No entanto, a variacao em dife-
rentes pontos foi de 2,3 toneladas/ha até 12,4
toneladas/ha.

Comparando o resultado médio de pro-
ducdo de milho na Fazenda Anna e do talhdo
da Lagoa, observou-se asvantagensda agri-
cultura de precisdo: média da regido: 78 sa-
cas/ha; média da fazenda: 84 sacas/ha; mé-
dia do talhdo da lagoa: 98 sacas’ha. Como
conclusdo dos resultados obtidos, o fatura-
mento da area da Lagoa é
de R$ 10.791,00 a mais em
relacdo a média da Fazen-
da. Calculou-se a diferenca
de 14 sacas/ha, multiplica-
do pelo preco de R$ 5,84 por
saca, ou sgja, R$ 81,75 a
maispor hectare, multiplica-
do por 132 hectares.

Na area Schmidt, com
124 ha, os resultados de
produgao também foram
favoraveis para a area con-
duzida em agricultura de
precisdo. Foram 34 sacas/

ha como média da regiao, 42 sacas’ha
como média da fazenda e 47 sacas’/ha
de média no talhao Schmidt. A diferen-
¢a de producédo foi de 5 sacas de soja
por hectare. Na analise comparativa
do sistema convencional com o de pre-
cisdo, da safra de soja 2002/2003, ve-
rificou-se um aumento de producéo
com menor gasto de insumos no siste-
ma de precisao.

Eficiéncia da agricultura de pl eusao tal hoes na Fazenda -
Anna apresentaram produtividade maior que as demais

INDUSTRIAL PAGE LTDA
Rodovia BR-101 * Km 414
Fonelfax: (48) 524-0030
CEP 88900-000 = Ararangua/SC
E-mail: vendas@mpage.com.br
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DIA DE CAMPO
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maior fonte de prguizos para a

orizicultura gaicha, o arroz

vermelho, podeestar comosdias
contados. Foi langado em margo, em dia
decampo naEstacdo Experimental do Ins-
tituto Riograndense do Arroz (Irga), 0Ss
temade producéo Clearfield, que estaraa
disposicéo dos produtores apartir dasafra
2004/2005. A tecnologia combina a apli-
cacado do herbicida Only, produzido pela
Basf e que obteve aprovacdo do Ministé-
rio da Agricultura em outubro de 2003, e
a utilizacdo das sementes tolerantes Irga
422CL e Tuno CL. Ambas foram desen-
volvidasem parceriadaBasf comolrgae
a empresa Rice Tec, e consumiram dez
anos de pesquisa

I ' '.lJH' 1k

“do pas ad

A aplicacdo do novo sistema pouco
sediferedotradiciona. O agricultor pre-
parao solo, plantaasemente e, deacordo
com as instrugdes técnicas da Basf, apli-
ca o herbicidano momento e quantidade
certos. A maior inovacdo desse sistema
nao € o procedimento para o plantio, mas
sim a combinacdo de sementes toleran-
tes, do herbicidaOnly edo monitoramen-
to permanente das plantagfes. A atuacdo
do herbicida ocorre durante o periodo de
germinacdo dasemente e desenvolvimen-
to da plantula, eliminando as plantas de
arroz vermel ho que ndo sdo resistentesao
seu efeto.

Inimigo nimero um — O arroz ver-
melho tem sido responsavel por umaque-

o material resultante é de alfa qualidade.

reduzindo gastos com mdo-de-obra e fransporte.

P o > et 5 -~ i
So vantagens para o produtor.

( Producdo de um alimento rico em proteinas, nufrientes e
facil digestibilidade. Melhorias nos ganhos de carne e leite.

Com uma melhor compactacdo e fermentacdo uniforme,

De facil operacdo, permite sua instalacdo d nivel de lavoura,

www.plastisul.com.br * vendas@plastisul.com.br ¢ Fone: (51) 474 2522 « Fax: (51) 474 2608
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Glauco Menegheti

bradeaté 20% nas safras galichas. A cada
dez anos os prejuizos séo contabilizados
em USS$ 2 hilhdes. Foi para mudar essa
histéria que cercade mil arrozeiros de to-
das as regifes produtoras do Rio Grande
do Sul foram conferir como funcionaatec-
nologianaprética Algumaslavourasplan-
tadas com asemente Irga422CL, no Irga,
jaestavam prestesaserem colhidas. O que
eles viram foram estandes praticamente
limpos, com agum ponto de invasoras.
Antonio Oscar Neris de Oliveira, de Pan-
tano Grande/RS, foi um dos produtores
escolhidos pelo Irga para testar o pacote
na safra passada, em 16 ha.

Oliveiraviu com preocupagdo algum
escape de arroz vermel ho, mas confessa
que plantou em dezembro, fora da épo-
carecomendadapelo Irga. Com um custo
de R$ 500/ha, o produtor espera colher
7 mil quilog’ha, onde utilizou o sistema
Clearfield. A tecnologia promete um
controle de 98% das plantas daninhas.

N&o é possivel estimar qual sera o
total de gastos que os produtores teréo
com a aquisicdo do herbicida e das se-
mentes. Ostécnicosdo Irgaprevéem um
desembolso de 7 sacas por hectare ape-
nas para a aplicacdo do herbicida, mas
tudo dependera do nivel de infestacdo
da érea. Algumas &reas poder&o exigir
duas aplicagdes, outras apenas uma. O
valor dasemente aindando foi definido.

Oitenta produtores de sementes ca-
dastrados pelo Irga estéo colhendo se-
mentes em 5 mil hectares, o que permi-
tiramateria suficiente para produzir de
70 mil a 80 mil hectares de lavoura na
safra2004/2005. =
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SECA E FERRUGEM
causam prejuizo de
R$ 4 bilhdes

s condicdes climaticas desfavo-
rédveis e a incidéncia de ferru-

gemasidticanaslavourasdesoja
brasileirasdevem provocar umaquedana
producéo de 6,1 milhbes de toneladas na
safradeste ano. Traduzindo em nimeros,
0 prejuizo paraos produtoresserade apro-
ximadamente R$ 4,071 bilhdes. Asinfor-
magdes sdo do chefe do departamento
econdmico da Confederag@o da Agricul-
turae Pecué&riado Brasil (CNA), Getulio
Pernambuco.

A safra, inicialmente estimada em
57,6 milhdes de toneladas, atingiraalgo
em torno de 51,5 milhdes. De acordo
com Pernambuco, esses prejuizosenvol-
vem apenas as perdas geradas pela seca.
“ Ainda temos problemas com 0 escoa
mento da safra, faltadeinfra-estrutura e
greve nos portos, o que também traz um
reflexo negativo.” Em encontro com o
ministro daAgricultura, Roberto Rodri-
gues, o presidente da Comissdo de Ce-
reais, Fibras e Oleaginosas da CNA,
Macel Caixeta, argumentou que a frus-
trac8o na producdo de soja comprova a
urgéncia da implantacéo do sistema de
seguro rural.

Os problemas climéticos no Brasil,
somados a quebra de safra nos Estados

=

St

Unidos em 2003, com uma diminuicao
de 13 milhdes de tonel adas, desencadea-
ram um aumento recorde nas cotagfes na
Bolsa de Chicago. O bushel superou a
casa dos US$ 10. Conforme Caixeta, 0s
agricultores ndo est&o sendo beneficiados
pela vaorizacdo da commodity no mer-
cado internacional. Sem acesso ao crédi-
to oficia em volume suficiente para o
custeio da lavoura, os produtores firma-
ram contratos de financiamento de soja
verde com operadores de mercado, por
cercade US$ 9 a saca. Comparados aos
precos médios/horapraticados no merca
dointernacional, essevalor significapre-
juizo de US$ 5,5 por saca

O dirigente argumentou que o agri-
cultor brasileiro poderia estar vendendo
0 seu produto a preco médio se néo ti-
vesse encontrado nos contratos de soja
verde a Unica forma de financiar o cus-
teio dalavoura. Com o contrato de soja
verde, o produtor prefixou o preco da
soja, sem poder agora aproveitar o bom
momento de precos no mercado inter-
nacional. As perdas fatalmente vao
respingar sobre as exportacfes. A ex-
pectativainicial eradeumareceitade
US$ 11,2 bilhdes. Por conta do efeito
ferrugem asiética e seca, as estimati-

e e < ol Wl

vasforamreduzidasparaUS$ 10 bilhdes.

Outrafonte de perdas nas exportagoes
foi 0 aumento do prémio (o desconto co-
brado pelastradersem fungo do custo que
setem paraescoar asafrado campo até o
porto) no Porto de Paranagud, maior cor-
redor de exportacdo de gréos do Pais. En-
quanto no ano passado o valor erade US$
0,10 por saca, neste ano esté sendo cobra
do aproximadamente USS$ 1,40.

O andistade sojadaCompanhiaNa-
ciona de Abastecimento (Conab), Go-
tardo Souza, disse que, mesmo com to-
dos os percal¢os, os produtores conse-
guiram um bom desempenho no plan-
tio. Foram aproximadamente 21 milhdes
de hectares plantados. “ Os agricultores
conseguiram combater aferrugem asi&
tica, ndo tanto quanto deveria, mas as
perdas ndo foram muito grandes.” A
doencaexigiu o aumento das aplicagdes
defungicidas, com custo que variou en-
tre R$ 80,00 e R$ 120,00 por hectare.
Asperdas maioresficaram por contadas
dificuldades climéticas.

No inicio de abril, aConab irareali-
zar umlevantamento parasaber quaisfo-
ram osreais prejuizos causados pelo cli-
ma e presenca de pragas como a ferru-
gem asidtica. m




Produtividade e

respeito pela terra?

Respeito pela terra
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& Goodyear possul uma linha de pneus agricolas especialmente desenvolvida
para vocé abter os melhores resultados no trabalho, Com modealos em todos os
Cadigos de Aplicagio, vocié tem sempre um pnes Goodyear para o uso que voodé
precisa. Tudo isso com materiais de alta resisté@ncia e muita tecnologia no
processo de fabricagdo, Pmewss Agricolas Goodyear, alte produtividade,

economia @ acima de tudo respeito pela sua terra,
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Em abril sera votada pelos senadores a MP 135 que

trata da alteracdo da cobranca da contribuicdo da

Cofins. Se aprovada, aumentard a tributacéo de varias

atividades agricolas. No ano passado, a Camara ja

aprovou a MP. Resta a mobilizacao

ia 1° de maio, 2004. Em vez
de comemorar — com todos 0s
méritos— o Diado Trabalho, o
produtor rural podera, na verdade, la-
mentar essa data como uma das mais
tristes dos Ultimos tempos para o se-
tor. Caso o Senado Federal siga o
exemplo da Camara de Deputados e
aprove a Medida Provisoria 135 — de
autoria do governo —, que trata da co-
branca ndo-cumulativa da Contribui-
¢do para o Financiamento da Seguri-
dade Social (Cofins) e aumentade 3%
para 7,6% a aliquota, a partir do pri-
meiro diade maio produzir no campo
ficara mais pesado. O aumento nomi-
nal de 153% na aliquota a ser paga
pelaagroindustria pressionara os cus-
tos detodaacadeia produtiva. Os pro-
dutores prometem mobilizacdo até a
votagao para que 0S insumos agrope-
cudrios sejam isentos da tributacéo.
A Cofinsincide apenas sobre pes-
soas juridicas, que representa apenas
1% dos produtores rurais. Portanto,

num primeiro momento, imaginou-se
que a maioria absoluta dos produto-
res estaria a salvo do aumento da ali-
guota. Porém, como atributagao atin-
gird as agroindustrias, estas transfe-
rirdo seus aumentos de custos de for-
ma integral ao produtor: v@o aumen-
tar o preco dos insumos e reduzir a
cotacdo do produto comprado. Um
estudo da Confederagdo Nacional da
Agricultura e Pecuéria do Brasil
(CNA) e do Centro de Estudos Avan-
cados em EconomiaAplicadada USP
(Cepea) constatou que ainda em ja-
neiro houve um aumento dos insumos
pecuérios, 0 que seria uma antecipa-
¢80 do repasse do aumento da Cofins.

A MP 135 impede que o principio
danéo-cumulatividade seja estendido
a tipicos produtos da agricultura fa-
miliar como hortifrutigranjeiros. O
chamado crédito presumido da Cofins
é concedido ao estabelecimento que,
nacondicédo de pessoa juridica, adqui-
rir produtos da pessoa fisica. Segun-

L
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Corregdes necessarias,
segundo a CNA

* Assegurar crédito presumido de
100% da aliquota da nova Cofins na
compra de insumos de produtores ru-
rais pela agroindustria.

*Garantir a utilizacdo plena dos
créditos, inclusive com ressarcimento
em espécie, a exemplo do proposto nas
operacdes de exportacoes.

*Permitir que o tratamento da ndo-
cumulatividade da Cofins seja opcional
para cada pessoa juridica.

*Reduzr a aliquota da Cofins, por
estar superestimada, a exemplo do que
ocorreu com a aliquota do PIS. Como
a base de incidéncia da cobranca da
Cofins e do PIS é idéntica, havera um
crescimento nominal de 153,3% da ali-
quota da Cofins, na mesma propor¢ao
queadoPIS

Fonte: Departamento Econdmico da CNA
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do o texto daMP 135, havérias situa-
¢cdes em que se tornaimpossivel reali-
zar essa compensacdo. Pela MP ficou
definido que a ndo-cumulatividade
incide apenas sobre produtos desti-
nados a alimentagdo animal e huma-
na, o que deixariade fora, por exem-
plo, o algoddo. A MP estabelece ain-
da que somente sera concedido cré-
dito presumido para a pessoa juridi-
ca que, ao adquirir um produto de
pessoa fisica, beneficie ou transfor-
me o0 bem. Essa medida atinge os
vendedores de hortigranjeiros que,
normalmente, ndo processam o pro-
duto. Portanto, repassaréo os aumen-
to dos custos aos produtores. m
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AGRISHOW 2004

Ribeirao Preto - SP

De 26 de Abril a 01 de Maio

Visite e faca grandes negocios.

Mais de 500 expositores, sendo 60 internacionais.
1600 marcase produtes direcionados a vocé.

Os mais recentes lancamentos e novidades.
18.000 vagas de estacionamento,

Restaurantes e completa infra-estrutura.

Varias instituigoes financeiras
com créedito pré-aprovado.

Tudoem tecnologia
2 agricultura
familiar

—————
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INFORMATIVO DO CAMPO

mangueira é uma planta tropi-
cal que se desenvolve bem em
condicgBes de climasubtropical.
Origin&riado sul daAsia, amangadis-
persou-se por todos os continentes, sen-
do cultivada, atualmente, em todos os
paises de clima tropical e subtropical.
Desde seu cultivo milenar naAsia, a
manga tem sido melhorada ao longo de
suahistériacomo principal frutotropical,
embora tenha progredido muito no sécu-
lo XX, pela obtencdo de novas varieda
desem varios paises, forade seuscen-

CULTURA DA MANGA
Historico e caracteristicas

Ricardo Mendes e Bernardo Nogueira, engenheiros agrénomos — KLEFFMANN

tricaanual e atemperatura praticamente
estavel durante 0 ano, 0 que permite pro-
gramar aépocade producdo e obter me-
|hor controle daqualidade dosfrutos, vi-
sando o mercado externo.

A manga é hoje um dos maisimpor-
tantes frutos tropicais que compdem a
dieta alimentar das classes média e alta
brasileira, com um consumo médio per
capita da ordem de 1,2 kg/ano. No en-
tanto, em algumas capitais, como S&o
Paulo, o consumo de mangaalcanga 2,5

kg/per capita/ano. A comerciaizacdo da
manga no mercado interno brasileiro
centraliza-se em umaUnicavariedade, a
norte-americana Tommy Atkins, repre-
sentando 79% da érea plantada no Bra-
sl. Trata-se de umavariedade muito pro-
dutiva, dai ser eleita pelos produtores
paraseus plantios. Tem cascade colora-
¢do vermel ha, porém se apresenta pobre
nos atributos de qualidade de polpa,
como sabor e ausénciadefibras. m
Referéncias: www.todafruta.com.br

tros principais de origem. Isso levou a
expansdo de sua cultura comercial,
sendo considerada uma das frutas de
maior crescimento em producéo, fa-
zendo jus a seu cognome: a “rainha
dasfrutas’. Atuamente, pode ser en-
contrada nos principais mercados
mundiais, ao longo de todo o ano.
Em 1861, amangachegou aFl6-
rida, procedendo de Cuba. Pouco
tempo antes, teria sido levada para
aslIndiasOcidentais, oriundado Bra-
sil, carregadapelos portugueses, an-
teriormente, de suas colénias africa-
nas, no século XV1. A Fléridaé con-
Siderada, atualmente, um centro se- |
cundario de diversidade, pela distri-
buicéo de vérias variedades la obti-
das, inicialmente provenientes do
tipo indiano ‘‘Mulgoba’, que ori-
ginou a‘‘Haden”, em 1910, e apds
outras atuais variedades comerciais.
A cultura damangueiravem sen-
do bastante exploradano Brasil, prin- |
cipamente nos perimetros irrigados

vido ao clima e regime pluviométri-
co, oferece condi¢Oes para a obten-
¢éo de dtas produtividades e quali-

porcionar umasériedebeneficios, de- |+
vido a baixa precipitacéo pluviomé-

i

H o
daRegido Nordeste do Pais, onde, de- ;! preaciy

i

.|

i

dade dos frutos. Em regibescomo a | ;i ...
de PetrolinalPE, airrigacdo pode pro- ii .

KLEFFMANN. Informactes gerando produtividade no campo.
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AGRICULTURA FAMILIAR

Ouca semprec

Marcos, Fiori Sturion
e Waltemberg, juntos,
fizeram uma revolucdo

no Sitio Sdo Domingos
dicionério define “revolucéo”
como uma “transformacéo ra-
dical”, entre outras significa-
¢oes. O conceito cabe na medida para
descrever 0 que aconteceu com 0 agri-
cultor familiar Fiori Sturion, 61 anos,
plantador de sojae milho nalocalidade
deBairrodosNeves, em Quintado Sol,
noroeste do Parana. Até menos de cin-
CO anos atrés ele eraum produtor inefi-
ciente, sem nenhuma perspectiva de
reverter essa condicdo. Suas producdes
eram muito baixas e arenda esqudlida
0 mantinha apenas como mais um agri-
cultor de subsisténcia. Para completar,
foi obrigado a submeter-se a quatro ci-
rurgias, de coragdo, estbmago, apéndi-
ceeolhos. Desiludido, pensou até mes-
mo em abandonar 0 campo.
Hoje, eleeofilho Marcos Roberto,
26 anos, sdo recordistas municipaisem
produtividade de soja — pela terceira
Vez consecutiva— e estdo entre os pri-
meiros da Cooperativa Agropecuaria
M ourdoense (Coamo). Na safra 2002/
2003 tiraram de cada um dos 15,71

“Leandro Mariani Mittmann
leandro@agranja.com

hectares aproducéo fantasticade 4.115
quilos (68 sacas). J& a produtividade
nacional fora de 2.816 kg/ha (47 sa-
cas). Ou sgja, setodas aslavouras bra-
sileiras tivessem a eficiéncia dos Stu-
rion, o Paisteriagerado 76 milhdes de
toneladas em 2002/2003, e ndo os 52
milhdes efetivamente colhidas. No
caso do milho de segunda safra, a
média deles foi de 5.220 quilos por
hectare (87 sacas). Fora isso, tam-
bém produzem aveia preta (pastagem)
e outras culturas e animais para con-
sumo doméstico.

Mudando conceitos — Afinal, o
gue aconteceu no Sitio Sdo Domingos?
Naturalmente, um milagre... mas o
abencoado milagre da mudanca de ati-
tude — algo a que o ser humano costu-
maser resistente. Sturion pode ser clas-
sificado como um obsessivo em apli-
car na sua propriedade absolutamente
tudo o que ouve da assisténcia técnica.
Corrigiu, assim, um equivoco cometi-
do durante décadas. “Eu pensava que
agrénomo néo sabia nada e fazia tudo

do jeito errado”, confessa. “Nao dava
valor para a assisténcia.” Em outras
palavras, o produtor passou aadotar em
sua lavoura toda a tecnologia possivel,
sejaelaem formade informag&o técni-
camoderna, quanto a manejo do solo e
de culturas, ou no que se refere ao
emprego dos iNsumos necessarios para
incrementar a produtividade.
“Eleacreditamuito natecnologia’,
sintetiza o agrénomo da Coamo, Wal-
temberg Machado de Lima. “Foi fa-
zendo e deu resultados.” Ao chegar a
regido, em 1999, Lima passou a pro-
mover o chamado Encontro da Tec-
nologiacom produtores, evento em que
sdo discutidos aspectos agrondmicos
da producéo (o que deve ser feito, o
gue nao e assim por diante). Nestas
reunides sdo expostas experiéncias
bem-sucedidas e outras exatamente
opostas. O agrébnomo sempre solicita
gue produtores fagam errado o traba-
lho em pequenos talhdes para servi-
rem como lavouras-testemunhas. Da
mesma forma, mostra os exemplos a
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juem cNTENDE

Vanderlei Maciel Camargo

serem seguidos. Entre estes, as lavou-
ras de Sturion costumam aparecer.
“Eles (produtores) tém que ver a coi-
sa. O produtor é muito de olho”, ana-
lisa 0 agrbnomo.

Mas a fase “ver paracrer” ja é pas-
sado para Sturion. Agora, ele adota a
novidade sem precisar ser convencido
pelo prejuizo. E &, inclusive, uma pro-
vadaviabilidade da exploragéo de soja

em pequenas escalas. Mais do queisso,
tornou-se referéncia para os vizinhos.
Mesmo assim, confidencia, muitos de-
les imaginam que investir em tecnolo-
gia é desperdicar dinheiro. “A turma
acha ainda que sou um bobo”, revela.
“Pensam que 0 agrbnomo quer dar di-
nheiro para a Coamo”, conta, referin-
do-se aagricultores que véem intencbes
secundarias nas orientagdes do profis-
sional quanto a necessidade de inves-
tir recursos em calagem, fertilizantes
efungicidas. Como apoio, Sturion tem
um trator de 79cv, um carretéo e um
pulverizador. O plantio e acolheitasdo
terceirizados.

Novaspr &ticas, novosresultados—
Na prética, seis foram as mudangas na
lavoura, que redundaram nacitada“ re-
voluc&o”. Sturion abandonou o plantio
convencional pelo direto napalha. “Este
foi o grande gancho”, explica o agro-
nomo. Depois, passou a fazer o trata
mento de sementes com fungicidas.
Lima conta que, como os produtores
ndo enxergam os fungos, acham que
eles ndo fazem mal. Também adotou a
inoculacdo de sementes para aumentar
a fixagdo de nitrogénio. Além disso,
como quarto ponto, o produtor ndo eco-
nomiza em fungicidas para o controle
de doencas, como a temivel ferrugem
asidtica. Sobre a ferrugem, em Quinta
do Sol quem n&o ficou atento, perdeu.
“Em 2005, 100% dos produtores vao

fazer a aplicagdo do fungicida. Tenho
certeza’, garante Lima.

Trés outras agdes impulsionaram a
produtividade de Sturion. Ele resiste a
tentagcdo da valorizada soja e deixa de
lado a oleaginosa para implementar a
rotacéo de culturas com o milho. E na
lavoura de Sturion, a semente de soja
sb vai para o solo entre os dias 1° e 12
de novembro. Nada de plantar fora de
época, como outros fazem na regi&o.
Por fim, aderiu a suplementacéo com
fosforo, pois os solos da regido tém
caréncia desse elemento. “Tudo agre-
gado resultou nisso ai. Nao existe mila-
gre’, argumenta Lima. Segundo célcu-
lo do agrénomo, apenas com a soja o0
produtor lucrou R$ 31 mil nasafra2002/
2003, descontando-se todos 0s custos
—telefone, depreciacéo e até o que se-
riam salérios dele e do filho. “Ele me-
Ihorou o padrédo devida.” N&o por aca-
so, Sturion agora tem um Gol ano
1995, depois de circular com um Fus-
ca, um Corcel... m

O QUE STURION FAZ AGORA

Plantio direto
Tratamento de sementes
Inoculacdo de sementes
Aplicacdo de fésforo
Aplicacdo de fungicidas
Plantio na época correta

O0Oo0o0oood

Rotagéo de culturas

edi¢do da revista

www.agranja.com

Ndo perca na proxima

O BRASIL AGRICOLA

agranja
///

Agrishow:
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fudo sobre o maior
evento agricola do Pais
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NOTICIAS DA ARGENTINA

Argentinos querqam que
Brasil ab

Logo que o Brasil decidir prorrogar | meio da resolucgo n° 18, publicada re-
por um ano a vigéncia do acordo bilate- | centemente no Diario Oficia brasileiro,
ral que estabelece pregos minimos aex- | decidiu-se prorrogar amedidaqueimpde
portacdo de leite argentino, a indlstria | um prego minimo de US$ 1,9 mil por to-
l&ctea se prepara para 0 combate. A es- | neladade leite de origem argentina.
tratégia sera primeiro tentar acordo com Atéavigénciadessaresolucéo, o Bra-
asempresas|acteas do Brasil €, casondo | sl erao primeiro mercado de exportacéo
prospere, a buscar inclinar abalancana | paraaArgentina. Osvado Cappdllini, pre-
OMC. As empresss leiteiras argentinas | sidente do Centro da IndUstria Leiteira
ndo ocultam seu mal-estar. Depoisdeuma | (CIL), disse que amedidaimplica“uma
espera de trés anos para poder voltar a | fortebarreiraacompetitividade daindis-
vender a0 Brasil, ficam sabendo que de- | trialéctea argentinae uma protecdo ain-
verdo esperar ao menosumanomais. Por | dustria brasileira’

ranja

{ 'HACRA

COMERCIO com a Russia

Russia, Bielo-Russia e Quirquistdo comprometeram-se a abrir seus mercados
adistintos produtos de origem animal procedentes da Argentina. A informacéo é
do Servico Nacional de Sanidade e Qualidade Agroalimentar (Senasa), cujo pre-
sidente, Jorge Amaya, encabecou uma comissao que visitou as capitais dos pri-
meiros paises.

Na ocasido, foi feito o acordo para a abertura do mercado russo as carnes
bovinas frescas refrigeradas argentinas. Os funcionarios da Senasa entregaram,
para seu estudo, os model os de certificados sanitarios para habilitar a exportacéo
de sémen e embrides bovinos. Ademais, foram fechados os detalhes para a visita
de técnicos do servigo sanitario russo a Argentina, em maio proximo. O objetivo
da miss8o é inspecionar as 27 plantas frigorificas habilitadas e auditar 48 novos
estabel ecimentos dispostos a exportar seus produtos bovinos, assim como anali-
sar 0 envio de mildos, especia mente figado.

Trigo

Asvendas argentinas continuam
em ritmo lento, como consequiéncia
da retracdo do mercado brasileiro.
Aindando foi divulgada a estimati-
vadaintencdo de plantio paraapro-
xima safra.

Soja

Ja foram colhidos 2% da area
plantada com a oleaginosa. Gragas
a ma distribuicao das chuvas, é
possivel encontrar zonas com mui-
to bom nivel de desenvolvimento
para o cultivo e outras onde o pa-
norama é delicado, como acontece
no nordeste de Coérdoba e no cen-
tro-oeste de Santa Fé. A producéo
final é estimada em 34,5 milhdes
de toneladas.

Novilho

A demanda segue pressionando
aoferta, como consequiéncia de um
ativo consumo interno e a compe-
ticdo entre frigorificos exportado-
res, muitos deles recentemente
inaugurados antes da expectativa
de um pronto reingresso ao merca-
do norte-americano.

Lacteos

Estima-se que a producado esta
recuperada, motivo pelo qual alguns
analistas prevéem uma possivel bai-
Xa no preco ao produtor, afetando
sua rentabilidade.

América do Sul define PRECO de soja

O clima no Brasil e na Argenti- | deincognitaé saber quais serdo os vo-
na esta agindo como fator de peso | lumes exatos de ambas producdes.
no mercado internacional da olea- E se as chuvas ndo acompanham o
ginosa, demonstrando que a Améri- | querestadatemporadade colheita, so-
cado Sul é quem fixa os pregos da | bretudo naArgentina, 0S precos segui-
sojanaatualidade, apesar deosnor- | ram esguentando. O resultado é um
te-americanos custarem a aceitar. E | mercado volétil, com tendéncia espe-
gue somente o Brasil e a Argentina | culadora. Um operador de Buenos Ai-
tém quase a metade da producdo | res recomendava a seus clientes, que
mundial de soja, se bem queagran- | jateriam uma parte importante da co-

Iheita vendida, ndo se apressarem a
vender o restante porque haviachan-
ces de altanos precos. Paral elamen-
te, os nimeros dos Estados Unidos
sd0 cada vez menos criveis e pou-
cos acreditam naidéia de que a pro-
ducéo na América do Sul pode ser
menor em 10 milhdes de toneladas,
conforme o Departamento de Agri-
cultura dos Estados Unidos.
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PLANTIO DIRETO

O panorama no CERRADO

Luiz Adriano Maia Cordeiro — Engenheiro agrénomo, doutor em Fitotecnia, Secretario executivo do
CAT-Unai, Colaborador Técnico da APDC, Consultor da Plantar — plantar @unacabo.com.br

Cerrado é o segundo maior
bioma brasileiro e representa
hoje a maior potencididade de

crescimento agricolano mundo, devido as
SUascaracterigicasambientaiseasuagran-
deextensdo geogréficadeterrasplanasap-
tas & mecanizagdo. Mas, principamente,
porqueaqui desenvolveu-seumaverdadei-
rarevolucdo agricolanos Ultimos 30 anos,
envolvendo a coragem de produtores, o
apoio da pesquisa e a eficiénciada assis-
téncia técnica. Outrora, chamado de “ter-
ra de fazer longe’, onde a atividade era
somente a pecudria extensiva e de baixa
produtividade, o Cerrado atual € um ver-
dadeiro celeiro produtivo, pois, gracasao
trabalho &rduo de inimeros brasileiros,
terras pobres e acidas foram transforma-
das em solos produtivos. E o plantio di-
reto (PD) faz parte dessa histériarecente
daagriculturabrasileira, com adogéo em
cerca de 40% da area plantada.

Em visitatécnicaquerealizou noini-
cio deste ano paraconhecer melhor o PD
no Brasil, o pesquisador norte-america
no Norman Borlaug (Nobel da Paz em
1970) reafirmou o que ja havia dito ha
anos sobre o Cerrado brasileiro: “Estou
convencido de que o0 que acontece no
Cerrado € um dos mais espetaculares
eventos de desenvolvimento agricolada
histéria mundial”, destacando sempre
entre seus interlocutores a importancia
do PD como propulsor desse desenvol-
vimento de forma sustentével.

Concomitantemente com a difusio da
calagem e da fosfatagem, e com o desen-
volvimento de cultivares de soja com ju-
venilidade (inicio do avango da agricultu-
ra no Cerrado), cresceu a adogéo de tec-
nol ogias conservacionistas, como o0 Siste-
ma Plantio Direto naPalhanaregido, que
possibilita controle eficiente da erosdo,
adeguada conservacdo e melhoriade qua-
lidade do solo e da égua, o equilibrio de
custos e, conseqiientemente, aumento da

I &l F - ol
Luiz Adriano Maia Cordeiro

produtividade das culturas e alucrativida:
de dos produtores rurais.

Deacordo com apuragéoredizedapela
Associacdo de Plantio Direto no Cerrado
(APDC), foi Eurides Penha, em Rio Ver-
de/GO, quem iniciou com o PD naregido
do Cerrado, em 1981, quando adotou o
sistema em uma area de 200 ha de soja
sobre palhada de soja. Em seguida, em
1982, Ricardo Merolainiciou com *“safri-
nha’ de sorgo (apds soja) e trigo (apds
milho). Em 1983, John Nicholas Landers
fez, em MorrinhogGO, safrinha com gi-
rassol seguido de milho e sojaem PD.

M atériaor ganica— Entretanto, apds
ser introduzido no Cerrado, 0 PD demons-
trou que, além de ser umatecnologiaapli-
cavel aqualquer regido na estagnacéo da
erosdo, tinha outro papel fundamental:
aumentar osteores e a atividade da maté-
riaorganicados solos. Isto porque, apesar
de ter teores médios de matéria organica,
esta possui baixa atividade em estado na-
tivo, e 0s solos do Cerrado sfo de fertili-
dade natural baixa, com baixa Capacida-
de de Troca Catidnica (CTC), baixos teo-
resdecacio emagnésio, devadaacidez e
teor de duminio, deficiéncia e adsorcao/
fixac8o acentuada de fésforo, ou sgja, Sfo
solos dlicos e digréficos. Por sua vez, a

Além de controlar a erosdo, o PD mostrou-se eficiente no
aumento da atividade da matéria organica dos solos

PLANTADEIRAS ARTICULADAS

A novidade que planta terragos

Modelo BIG FARM - Chassi em 3 partes fabricada de 13 a 21 linhas.

Modelo TERRACU'’S - Chassi em 2 partes, fabricada de 9 a 12 linhas.
Excelente desempenho em terragos
base larga

Acompanha as ondula¢des do
Terreno.

BIG FARM

TERRAGU’S

Fabricada por PLANTI CENTER - Ind. Com. de Plantadeiras Ltda.

Av. Montreal, n° 43, Jd. Panorama -

Sarandi - Parana - Brasil

Fone: (44) 264.1431 - plantadeiras@planticenter.com.br
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PLANTIO DIRETO

maior atividade damatériaorganica (atra-
vés daadocdo do PD) promoveincremen-
to naCTC, melhorando aretencéo de nu-
trientes pelo solo (em especia o célcio,
Magnésio e potassio).

E ainda, através de substéncias himi-
cas, a matéria organica melhora a estru-
tura, a porosidade, aformagao e a estabi-
lidade de agregados do solo, trénsito de
agua e ar, armazenando-0s para o desen-
volvimento mais adequado e pelo apro-
fundamento de raizes e crescimento vege-
tal. A matéria organica também é capaz
de armazenar &gua até 20 vezes seu peso,
evitando o ressecamento superficid e ra-
chaduras do solo, bem como aumenta sua
capaci dade deretencado diretanoshorizon-
tessuperficiais. Essesfatos, associados
a presenca da palha na superficie é es-
sencial para aumentar a tolerancia de
plantas ao déficit hidrico por veranicos
(tipicos do Cerrado) como ocorrido em
vérias regifes nesta safra com intensi-
dadeinédita (até 30 dias), evitando per-
das maiores.

Além dessas caracteristicas, também
s80 otimizadas a movimentagdo de nu-

regido (estaco seca de seismeses e esta
¢d0 chuvosa de seis meses).

A evolucdo do plantio direto no Cerra-
do éincrivel, entretanto, conforme afirma
John Landers, diretor da APDC, “exigtia
0 mito de que o sistemaplantio direto néo
teriasucesso em climatropical, sendo que
a geracdo de palha em condigdes de se-
queiro apresentava um desafio para a
sustentabilidade do Sstema.” Existem vé
rias opgoes de técnicas que, segundo ele,
s30 empregadas para a producéo de co-
bertura do solo: uso do milho na rotagéo
deculturas, culturade” safrinhd’ (parapro-
ducdo de gréos ou pahada); e rotacéo da
lavoura com pastagem.

O plantio direto no Cerrado tornou-se
tipificado pelo cultivo de veréo com sojae
milho, sucedidos por milho, feijéo, sorgo
ou milheto no outono (“safrinha’), bem
como algodéo e arroz. Alternativamente,
asemeadurade espéciesde coberturapode
ser redlizadanas primeiras chuvas (anteci-
pado), produzindo paha para a semeadu-
ra da cultura comercial em novembro
(tardio) em sequeiro. Com o crescimen-
to nautilizagdo dairrigacéo em algumas

A evolucdo da técnica no Cerrado acabou com o mito de

gue o sistema néo teria éxito em regides de clima tropical

trientes no perfil (como o calcio e enxo-
fre), a biologia do solo (corés, minho-
cas, fungos, micorrizas, bactériasetc.) e
a resisténciado solo aerosdo. Isto ocorre
de maneirasimilar aos ecoss stemas nati-
VOs, onde ndo se percebe erosio e onde
predominaareciclagem de nutrientes. Ou
sga, 0 PD por aumentar amatéria organi-
cadossolosestaimitando anaturezaepro-
porcionando um ambiente melhor devida
asplantas. E, por fim, amatériaorganicaé
boa fonte de carbono para crescimento de
microrganismas, de nitrogénio e enxofre
paraplantas, inibeafixacdo dofésforo de-
vido assuasfragBesorganicas, reduz o efei-
to toxico do duminio e diminui a persis-
ténciadeagunsagroquimicosnosolopela
decomposi ¢&o microbianae complexacéo.

Ostrés pilares do PD sdo: acobertura
vegetal permanente do solo (vivaou mor-
ta/palha); a rotacdo ou diversificagdo de
culturas, e 0 ndo-revolvimento do solo.
Entretanto, por meio de levantamentos
realizados entre produtores e técnicos,
apontou-se a dificuldade de formagéo e
manutencao da cobertura do solo como
o principal limitante do PD no Cerrado
em virtude das condicfes climaticas da

regifes do Cerrado, consegue-se contor-
nar a limitagdo climética, tanto para a
producéo de gréos como para producéo
de biomassa de cobertura, como ainser-
¢ao detrigo, cevadaeoutras culturasnéo-
tradicionais(como ocorremem Minas Ge-
rais, Goiés e Bahia).

O PD com “safrinha’
em Sequeiro, por sua vez,
éasegundaculturagpdsa
safradeverdo, aproveitan-
do o fina da estacéo chu-
vOsg, onde a pahada des-
ta cultura é mantida com
adicéo darestevaproduzi-
da na “safrinha” (sorgo,
milheto ou guandu). Pode-
seoptar pelo PD com “sa-
frinhd’ e cobertura vege-
tal realizado, segundo
Maércio Scaléa, agrénomo
da Monsanto, “quando as
culturas de ‘safrinha sdo
caracterizadas pela pouca
producéo debiomassa(fe-
jéo ou girassol), com se
meadura de cultura epe-
cificaparaproducéo deco-

bertura (milheto ou braguiéia) no find
do periodo seco”.

Recentemente, este profissional tam-
bém relatou algumas novidadesdo PD no
Cerrado, como o cultivo minimo de soja
sobre pastagens degradadas, umavez que,
segundo ele, esperava-se que 1,5 milhdo
de hectares de pastos degradados fossem
cultivados com soja nessa safra. Nesse
tipo de areas, utiliza-se o cultivo minimo
pela necessidade de preparo de solo para
incorporar calcario e/ou gesso e corrigir

Cordeiro: ‘o Cerrado hoje é um
verdadeiro celeiro produtivo”

irregularidades superficiais do terreno
(presenca de cupins, sulcos, trilheiros
etc.). Em uma etapa se-
guinte, elimina-seasegun-
da gradagem, deixando a
rebrota do pasto para fa-
zer o0 papel da pahada.
Dessa forma, segundo
Scaléa, “ subdtitui-seasUl-
timasgradagens pelo her-
bicida’. Com isso, pro-
duz-se soja sob PD em
pastos que apds a colhei-
ta estardo recuperadas.
Integracdo — O PD,
porém, tornou-se mais
atraente quando se evi-
denciou que é possivel
umaaliancasinérgicaen-
2 tre agricultura e pecudria
=il em um sistema denomi-
nado Integracéo Agricul-
tura-Pecuéria (IAP). A
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A integracéo agricultura-pecuaria reduz custos em ambas
as atividades e aumenta o lucro final por hectare

IAP € combinac8o culturd entre lavouras
anuais e pastagens/producéo pecuaria vi-
sando a utilizagdo econdmica das areas
agricolas durante todo 0 ano, possibilitan-
do arotacdo de culturag/atividades em PD
com coberturado solo.

A adocéo da |AP através do PD per-
mite economia e reducdo de custos nas
duasatividades, aumentaolucrofind por
hectare (otimizagdo do uso deterras), me-
lhoria do ambiente, melhoria do pasto
com alavoura e obtencéo de boa pa hada
para o PD da lavoura com o pasto. Essa
propostaenvolve aadogdo devariascom-
binacfes, em que se insere pastagem em
areasdelavoura, ou lavourasem areasde
pasto. Mas foi com o Sistema Santa Fé
que alAP ganhou maisfélego no Cerra-
do. Essa técnica desenvolvida pela Em-
brapae pelo produtor Ricardo Merola, em
Santa Helena de Goias/GO, consiste no
plantio de uma forrageira consorciada
com lavoura anua (normalmente milho
plantado com braquiaria). Apésacolhei-
tadaculturaanua, fica a pastagem esta-
belecida para ser utilizada entre abril e
setembro (6 meses) ou de margo a outu-
bro (8 meses), ou sgja uma “safrinha de
boi”, e depois retorna outra culturaanua
(normalmente soja) sobreapastagem. Ou
pode-se pereni zar apastagem por umtem-
po maior.

Outras tecnol ogias estéo sendo desen-
volvidas e pesquisadas para viabilizar a
continuidade do PD no Cerrado, como a

sobressemeadura, que € a semeadura aé-
readaculturadeinverno com aculturade
verdo ainda em pé. Segundo o pesquisa
dor Waldo Lara Cabezas, da Universda
de Federal de Uberlandia (UFU), aguns
resultados de pesquisaindicaram boapro-
ducdo de massade matériasecado milhe-
to cuja sobressemeadura foi efetuada em
janeiro e com tratamento de revestimento
das sementes mais completo (polimero +
Zn, Mn, Mo e Co), aingindo 2.378 kg/ha
de biomassa seca. Esses resultados preli-
minares mostraram ato potencid de ado-
G0 dessa técnica em outras regides do
Cerrado, cujascondigBescliméticasno ou-
tono-inverno também se caracterizem por
marcantedéficit hidrico (estacdo seca), po-
dendo seresolver duas questfesfundamen-
taisao PD: producéo de biomassaparaper-
manente coberturado solo aolongo doano;
egeracdo adiciond derenda(em gréose/
ou pastejo animal) na época seca.
Também na pequena propriedade o
PD vem conquistando cada vez mais
adeptos no Cerrado. Com o desenvolvi-
mento de model os de semeadorasdetra
¢80 animal ou de tragdo mecanizada de
pequeno porte, tornou-se possivel 0 aces-
S0 aos pequenos produtores. Muito setem
feito nesse sentido, como nas regides de
Inhumas/GO, sob a coordenacéo do pro-
fessor Rogério AlmeidadaUniversidade
Federal de Goiés (UFG). Durante o V
Encontro sobre PD para Pequenos Agri-
cultores do Estado de Goiés, redizado

em 2003 nesta regido, fez-se a homena-
gem ao agricultor Roberto Qualhato Fi-
Iho, laureado com o prémio “ Agricultor
de Plantio Direto Tropical”, uma inici-
aiva da APDC e da Fundacdo Agrisus,
presidida por Fernando Penteado Cardo-
s0. Além do aspecto de mecanizaggo, bus-
case 0 desenvolvimento de sistemas de
rotacdo que se encaixem nas suas Necessi-
dades. Também novas formas de produ-
¢ao de silagem com sucessao de espécies
de coberturado solo com mucunaecrota:
|&riavém sendo testadas paraformacao de
palhada e evitar a compactacéo do solo.

Existem, comovisto, solugBessimples
e eficazes para o cultivo de solos do Cer-
rado, baseadas nosseguintesprincipios. di-
versificago produtiva (rotaggo de cultu-
ras e integracdo agricultura-pecudria);
adaptaches tecnol dgicas para formacdo e
manutencéo de cobertura vegeta do solo.
A realizacdo de mais pesquisas regionali-
zadas com observacao dos fatores locali-
zados de producdo, para egquacionarmos
as melhores diretrizes que devem ser se
guidas pelo produtor e pela sua assistén-
cia técnica deve ser um objetivo perma:
nente. E os principaistemas paraessasin-
vestigacOes, obrigatoriamente, devem
abranger aformacdo e manutencéo de pa-
Ihada, com selecdo de novos cultivares e
espécies parata, buscando a melhor sin-
cronia para estabelecimento e manejo.
Mangar solos do Cerrado € mangar pa
Ihada e a matéria organica. Mais do que
qualquer outra coisa, 0 produtor precisa
compreender melhor o agroecossistema
em que desenvolvem a atividade, parater
acertadas tomadas de decisfo.

N&o se pode esquecer que no Brasl
continua perdendo-se mais de 1 bilh&o de
toneladas de solo por ano em funcéo da
erosfo hidrica. Naturamente, é devido a
adocdo de préticas inadequadas de mane-
jO de solos com movimentag&o excessiva
do perfil por gradagens, associadas as
condigBesdiméti castropicaisdechuvastor-
renciaiscomeevadaerosvidadeefreqlién-
Cia, concentradas em uma época do ano.

Desde a sua fundagéo, em 1992, a
APDC estimula a pesquisa e 0 desen-
volvimento do PD. Paratal, promove
e participa de diversos eventos técni-
cos e troca de experiéncias entre 0s
Clubes Amigos da Terra (CATS), o0s
produtores, 0s técnicos e a pesqguisa.
Asltimas versdesforam naBahia, em
2002, e em MT, em 2003. O proximo
encontro acontece em Tangara da Ser-
raMT. =
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ACUCAR E ALCOOL

AGRIBUSINESS

Carlos Alberto Widonsck — carlosw@bmf.com.br

Elevados estoques de passagem na entressafra

mercado de acUcar e alcool vem

registrando grandes oscilages.
No mercado interno, a grande pres-
sd0 de oferta de dlcool causada pelos
altos niveis de estoque na entressafra
refletiu-se em impactos rel evantes nos
precos desse produto na BM&F. Se-
gundo informagdes da Unido da Agro-
industria Canavieira de Séo Paulo
(Unica), o volume de dlcool na entra-
dadanovasafra, queseiniciaemmaio,
podera ser até cinco vezes maior do
que no mesmo periodo do ano passa-
do, ficando por volta de 1,3 bilh&o de
litros. A elevacdo dos estoques se deve,
sobretudo, ao crescimento de 18% da
producéo de cana, da ampliacéo da
area plantada e da produtividade. O
€coNsumo manteve-se, porém, pratica-
mente no mesmo nivel, ndo sofrendo
elevacdo significativa. Na Bolsa de
Nova York (CSCE), os fundos conti-
nuam, ainda, com uma posic¢ao agres-
siva na posic¢édo de venda. Segundo o
ultimo relatério da Bolsanova-iorqui-

na, a posicao dos fundos era de mais
de 60 mil lotes vendidos. Por outro
lado, as empresas exportadoras vém
aproveitando esses movimentos de
baixa para fixar suas compras, mas
comprando em menor escala. Fator
determinante nessa nova safra que se
inicia é aquestéo dosfretesinternacio-
nais, umavez que 0S mesmos sofreram
forte valorizagéo.
Na BM&F, parao
mesmo periodo,
houveforte desva-
lorizagdo dos pre-
cosfuturos de agu-
car cristal e alcool
anidro principal-
mente para os ven-
cimentos mais
curtos. Para o ni-
vel que estéo sen-
do negociados, 0s
precos futuros de
acucar e alcool
anidro na BM&F,

Data

Agtcar - BMSF (USSsc)
Abr/2004
Jul2004

Agtcar- CSCE (USSélh)
Mar/2004

Agdcar - LIFFE (USSH)
Mai 2004

Alcool - BMSF (RSlm)
Mar/2004

Abr/2004

191212004

Artigo redigido em 18/2/2004

€interessante acompanhar o spread en-
tre as duas mercadorias (arbitragem).
Outro fator de decisdo para a cadeia
do acglicar é o acompanhamento dos
movimentos da taxa de cambio, para
uma possivel oportunidade da fixacéo
dos reais, utilizando tanto os merca-
dos futuros de taxa de cambio como o
de opcoes.

Cotagdes de Agticar e Alcool

DO D-7 D-30
121212004 20/1/2003

D-360
241212003

D-180
22182003

0,00
0,00

6,40
6,18

6,65
6,75

9,05

6,36 0,00

552 540 581 6,70 132

197,40 0,00

437,00
443,00

ALGODAO

Plinio Penteado de Camargo — plinio@bmf.com.br

Panorama mensal do mercado futuro

mercado interno de algodéo con-

tinua fraco, com poucos negécios
e precos altos. O comportamento dos
precos internos, no préximo semes-
tre, dependera principalmente da
quantidade produzida no Hemisfério
Norte, cuja deciséo de plantio é for-
temente influenciada pelo comporta-
mento das cotagdes nova-iorquinas e
das condic¢Bes climaticas nos paises
gue mais produzem. Além, obviamen-
te, da performance da industria téx-
til nacional.

Os primeiros algoddes colhidos
séo os de S&o Paulo, cuja produtivi-
dade e qualidade deveréo ser satisfa-
térias, caso nao ocorran chuvas no pe-
riodo de colheita. A estiagem que se
verificou no inicio do ciclo vegetati-
vo determinou um atraso na colheita
de mais de 20 dias e, até 0 momento,
foram colhidos no maximo 10% da
produc&o.

Salvo tropecgos climéaticos ou fi-

tossanitarios, a producéo brasileira
deveraalcancar 1.213,2 mil toneladas.
Por outro lado, o aperfeicoamento da
comercializagado por parte dos produ-
tores brasileiros propiciou até o mo-
mento a exportacéo de aproximada-
mente 450 mil toneladas daquele
montante, ainda a ser colhido. Os
compradores do
algodéo brasileiro
estdo distribuidos

Artigo redigido em 16/3/2004

goddes da safra 2006. Neste ano, os
corretores de algodao da BM&F re-
gistraram, até 0 momento, negocios
de 200,72 mil toneladas de algodao
no valor aproximado de R$ 199 mi-
Ihdes, contra 261,45 mil toneladas no
valor de R$ 216,4 milhdes no mes-
mo periodo de 2003.

Evolugio do indice Cotlock x 1° Venc. Nova York

por mais de 45 700

paises.
Paraasafrade
2005, ja estdo
comprometidas
para exportacédo
algo proximo de
100 mil tonela-
das. Em marco,

76,00

73,00 A

(USS¢/Ip)

70,00

67,00 1

64,00

Cotlook - A

1° Venct. Nova York

comegaram os re-
gistrosnaBM&F
de negocios de
exportacao de al-

1111212003
181212003

2511212003
1112004
81112004
15/112004
221112004
291112004
51212004
121212004
191212004
261212004
41312004
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BRASIL

Luiz Claudio Caffagni — Iclaudio@bmf.com.br
Artigo redigido em 16/3/2004

Brasil: maior participacdo na formagao do mercado internacional

A volatilidade dos pregos da soja
na Chicago Board of Trade
(CBOT) tem refletido, em grande
parte, a preocupacéo do ritmo de pro-
cessamento e da exportagdo do com-
plexo soja dos EUA.

De 10 de fevereiro a 5 de marco,
0 vencimento maio/2004 da CBOT
subiu de US$¢ 836,00/bushel para
US$¢ 937,75/bushel, enquanto o pré-
mio de exportac&o paramaio/2004 no
mercado transferido em Paranagua
caiu de US$¢ 70,00/bushel para
US$¢ 130,00/bushel, deixando os
precos internos estaveis. 1sso indica
que os compradores internacionais
néo estdo demandando mais soja bra-
sileira diante do comportamento da
CBOT.

Esse descasamento pode ser ob-
servado com maior expressividade
desde o inicio de 2004, conforme o
gréfico, que indica, acima de tudo, o
crescimento do risco de se utilizar a
CBOT parafixagéo de prego da soja

brasileira. Ou seja, ajuste negativo
oriundo de operagdo de hedge de
venda — protecdo contra o risco de
quedade preco —na CBOT pode néo
ser seguido pelavalorizacdo da mer-
cadoria, e vice-versa, gerando pre-
juizo na estratégia.

Por outro lado, operacgfes de
hedge na BM&F ndo possuem esse
risco por terem
formac&o de pre-
¢co domeéstica,
uma vez que séo

toneladas/dia, mostrando todo o po-
tencial de desenvolvimento desse
mercado.

Em 9 de marco, 0s vencimentos
futuros fecharam da seguinte manei-
ra: abril/2004, US$ 290,00 a tone-
lada; maio/2004, US$ 294,00 a to-
nelada; e julho/2004, US$ 305,00 a
tonelada.

Precos de Soja BM&F (1° venc.), CBOT (1° venc.)

e Paranagua

liguidadas em ez

2003 2004

Paranagua. 2000
O mercado

futuro de soja

16,00

brasileira nego-

14,00 /4

ciada na BM&F CM
tem apresentado 1200

crescimento no 1000

nimero de parti- & &

cipantes com ne-
gbécios  entre
1.500 e 2.500

Fonte: CBOT, BM&F e Safras & Mercados
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MILHO

Analise mensal do mercado futuro

plantio da segunda safra de milho

esta sendo prejudicado pelas més
condicdes climéticas que se apresentam
nas principaisregioes. A postergacdo do
plantio vem acarretando um aumento da
volatilidade dos pregos futuros do pro-
duto. Em seu levantamento de feverei-
ro, a Conab estimava uma producéo de
33.729,50 mil toneladas para a primeira
safra e de 12.616,10 mil toneladas para
asegundasafra, o que representavauma
reducdo de 2,6% e 1,4% diante da safra
2002/2003, respectivamente.

O cen&rio externo tem se mostrado
muito satisfatorio parao produtor. Com a
reducéo daprodugdo Argentina(de 15,20
milhdes detoneladasem 2003 para12,50
milhdes de toneladas em 2004), novos
mercados se abrem parao milho brasilei-
ro. NaBM&F, as cotagdes dos contratos
futuros de milho em 8 de marco fecha-
ram a R$ 19,40/sc para margo/2004;
R$ 20,85/sc paramaio/2004; R$ 22,45/
sc para julho/2004; R$ 23,70/sc para se-
tembro/2004; e R$ 24,60/sc paranovem-

bro/2004. As cotacbes dos vencimen-
tos maio/2004 e novembro/2004 mos-
tram um spread de 38,80% ao ano, sig-
nificando uma oportunidade de montar
umaestratégiade comprado mésdeven-
cimento mais curto (maio/2004) e ven-
dado mésmaislongo (novembro/2004),
prevendo uma diminuic&o do spread ao
longo do periodo dessa operacao.

O gréfico de
volatilidade di&ria
do contrato futuro

BRASIL

Wilson Motta Miceli — wilson@bmf.com.br
Artigo redigido em 16/3/2004

tratos por dig, divididos pelos cinco me-
ses de vencimentos, com énfase nos
vencimentos maio/2004 e julho/2004.
A liquidez do milho na BM&F vem
crescendo progressivamente desde o
langamento do atual contrato futuro,
possibilitando que novos agentes ope-
rem com tranquilidade para zerar suas
posicoes.

Volatilidade Diaria do Milho

1,000%

demilhomostraum
significativo au-

0,850%

mento nos Ultimos

0,700%

dias, atingindo o
méximo de 0,97%

0,550%

4e5demarcoali-
quidez dos contra-

a0 dia. Nos dias 3, . /.\'”\—\ \

0,250%

tosfuturosdemilho

0,100%

alcangou uma ex-
pressiva elevagéo.
Foram negociados
emmédia700 con-

CAFE

Recuperacéo dos precos do arabica

caracteristica bianua da cultura do

café, que oferece uma safra reduzi-
da, continuainfluenciando os pregos no
mercado. Em 2002, a safra recorde bra-
sileira2002/2003 ocasionou reducdo nos
precos, que proporcionaram aplicacéo de
baixatecnologianaslavouras, acentuan-
do a diferenca entre os anos de safra
cheia e os de baixa producdo. Entretan-
to, esse fato ndo foi suficiente para que
0S pregos se recuperassem em 2003, o
que acabou comprometendo a safra
2004/2005, que, segundo o ultimo rela-
tério daConab, serade aproximadamen-
te 36 milhdes de sacas, ou sgja, bem in-
ferior a producéo obtida ha dois anos
(48,5 milhdes de sacas).

Os precos futuros de café arabicana
BM& F recuperaram-se desdeoinicio do
ano, a medida que se confirma a baixa
producéo e a alta demanda, acumulan-
do crescimento, desde o principio de
2004, de 12,22% em média, paraospré-
ximos vencimentos. Os contratos futu-

ros de café arébica fecharam em US$
77,30/sacaparamargo/2004; US$ 80,20/
saca para maio/2004; US$ 81,80/saca
parajulho/2004; US$ 82,60/sacaparase-
tembro/2004; US$ 85,50/saca para de-
zembro/2004; e US$ 88,00/saca para
margo/2005. As cotagBes dos contratos
futuros na BM&F refletiram o declinio
dos precos de
Nova York, apesar
de os estoques
brasileiros estarem

Wilson Motta Miceli — wilson@bmf.com.br
Artigo redigido em 27/2/2004

anlincio da Green Coffee Association do
aumento dos estoques norte-americanos
que tiveram incremento de 2,4% em ja
neiro. O vencimento margo/2004 fechouem
US$¢ 70,35/1p; maio/2004em USSHE 72,60/
[p; julho/2004 em US$¢ 74,45/Ip; setem-
bro/2004 em US$¢ 76,20/Ip; e novem-
bro/2004 em US$¢ 78,85/1p.

Volatilidade Diaria do Café

2,20%

reduzidos, somando

N/ \ 7

1,90%

4,5milhdesdesacas
nofinal dejaneiro—

1,60%

uma expressiva re-
ducéo de 35% em

1,30%

\/
Vv

relacéo a 2003. Na

1,00%

Bolsa de Nova

0,70%

}»
~_
\\

York, houve queda
média nas cotagdes
de 517% em rela
¢&0 ao dia anterior,
explicada pelo

30/01/04
02/02/04
03/02/04

04/02/04
05/02/04
06/02/04
09/02/04
10/02/04
11/02/04
12/02/04
13/02/04
16/02/04
17/02/04
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ARROZ

Colheita galcha atinge 10% da area plantada

colheita no Estado ainda esta em sua

fase inicial, chegando, na segunda
quinzena de margo, a um intervao entre
10% e 15% da &rea plantada, praticamen-
te dentro dos niveis historicos para esse
periodo. Informagdes locais indicam que
35% das lavouras estéo prontas para co-
Iher, favorecidasnesteano pelo dimaquen-
teeseco no Rio Grandedo Sul. Asofertas
dearroz no Paisdevem seintensificar bas-
tante nas proximas semanas. Mas a natu-
ral quedade pregosjapreocupao setor pro-
dutivo galicho, o qud tentara fixar neste
ano um preco minimo regiona de venda
ao redor de R$ 33,00/50 kg. O prego mi-
nimo estipulado para este ano pelo setor
produtivo j& esta possivelmente bem aci-
ma do valor de compra intencionado pe-
|os consumidores, namedidaem que acu-
mulaum &gio de 32% sobre o valor mini-
mo estipulado em 2003 para uma safra
regional em mais de 20% superior a co-
Iheita do ano passado. Diante da safra
maior, ndo somenteem todo o Brasil, mas
também no Uruguai e na Argentina, fica

evidente que aintencdo inicial dos consu-
midores é remunerar 0 gréo nos proximos
meses em nivels inferiores a0 ano passa
do. Essa intencdo somente seria dterada
por um desempenho além do previsto no
consumo do produto no varejo e/ou por
uma inesperada mudanga cambial. As
perspectivas de colheitano RS variam de
5,7 a5,9 milhdes de toneladas, contra 4,7
milhdes de tonela-

dasno ano passado.
Além da producéo

ainda que moderada na producéo das de-
mais regides, deve reduzir, a0 menos nes-
teprimeiro semestre, atransferénciadear-
roz da Regido Sul paraas demais defici-
tarias. E provavel que a comercidizacdo
nas &reas produtoras aconteceraem nivels
bem maislentos nestes meses caracteristi-
cos de safrana Regido Centro-Sul, inclu-
sive no Centro-Oeste.

Precos Médios (R$)

superior em 1 mi-
Ih&o detondadasno
RS, a colheita de =
2004 poderegistrar 38,17

pelo menos 600 mil 33,00

toneladasamaisno
Centro-Oesteedgo
entre 200 e 300 mil
toneladassuperiores

(60 kg)

(50 kg)

48,00

40,00
38,00

ao ano passado,
conjuntamente no
NorteeNordestedo
Pais. A expansao,

GO SP MT

MS TO BA

Fonte: SoloBrazil — Mercados Agricolas

TRIGO

Déficit na China agita mercado mundial

mercado externo vem sendo positi-

vamente influenciado pelas condi-
¢Oes climéticas instaveis sobre as lavou-
ras deinverno nos EUA enaChinae pe-
losembarques norte-americanosdetrigo.
O climamais quente e com chuvas abai-
x0 do norma em algumas regides dos
EUA tem oferecido boa sustentacéo aos
negaécios em Chicago, visto as condicoes
irregulares para o desenvolvimento das
lavouras de inverno neste pais, que co-
megam a ser colhidas em junho.

Em 2002/2003, aChinaimportou ape-
nas 430 mil toneladas do gréo, exportan-
domaisde 1,7 milhdo detoneladas. Com
a reducdo da producdo e estoques inter-
nos, o pais deve ter as importacOes rea
justadas a 2 milhdes de toneladas nesta
safra 2003/2004, o suficiente paragerar
um clima bastante otimista no mercado
internacional. Quase 15% da demanda
externa projetada para esta safra na Chi-
na tem sido atendida pelos embarques
norte-americanos, surtindo positiva in-

fluéncianos precosem Chicago. Entreju-
nho/2003 até o Ultimo dia 1l de marco os
EUA jaembarcaram quase 23 milhdesde
toneladas de trigo, quase 38% acima do
montante exportado no mesmo periodo
da safraanterior.

O USDA projeta o déficit de oferta
emrelacdo ao consumo naChinaem 18,5
milhdes de tonela-
das nesta safra
2003/2004. Mas o

dia, Rissiae Ucréniafoi maisdo que sufi-
ciente para manter os estoques mundiais
detrigo neste ano nos menores patamares
desde 1998. Tudo indica que as cotagBes
internacionais manterdo um consideravel
agio em relacdo ao ano passado, o quefa
vorecera a comerciaizagdo do gréo no
Mercosul durante a entressafra local.

Precos Médios (R$/t)

mercado ja opera
com expectativas
de uma ampliacdo
destedéficit para20
a 22 milhdes deto-
neladas na proxima
saframundial. Ape-
sar das safras maio-
res nos EUA, na

390,00 370,00

Argentina, no Ca
nadaenaAugtrélia,
aguedadeofertana
Europa, China, In-

Parana

Rio Grande Santa Séo Paulo

do Sul Catarina
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veis, fretes, cobre e outros. O

Kepler Weber REGISTRA aumento

nos lucros

™

Kepler Weber, fabrican-
te de silos e armazéns,
aém de estruturas metdlicas

No entanto, o incremento per-
centual poderiater sdo maior,
ndo fosse 0 aumento do custo
dos insumos, principamente

r

o

=
=

[a]

c&0

lucro foi de R$ 20,3 milhdes,
R$ 6,2 milhdes maior que os
R$ 14,1 milhdesde2002. A re-
ceitabrutaaingiu R$ 361,766
milhdes, 36,6% superior aos
R$ 264,805 milhBes de 2002 —
quetinha sido 41,9% maior a
2001, com R$ 186,664 mi-
IhGes. As vendas bateram em
R$ 322,222 milhdes, 13,3%
mais que 0s R$ 284,468 mi-
Ihdes. Em menos de um ano,
aempresa, cujasede ficaem
Panambi/RS, se tornara a
maior do mundo no segmen-
to de silos e armazéns. Hoje,
€ uma das trés principais. A
nova unidade possibilitara du-
plicar aproducao, ha muito li-
mitada, apesar dos trés turnos

paraoutrossegmentos, aumen- | de trabalho em Panambi e da
tou suareceita e o lucro liqui- | terceirizagdo de alguns servi-
doem2003emrelacdoa2002. | cos. “Se pudéssemos fabricar

mai s, nossosresultados seriam
melhores. Fora o aumento do
custo dos insumos’, avaliou o
presidente da empresa, Othon

FLASH

AGCO lanca WEBSITE A,

stano ar, desde o dia 10 de marco, o website institu-

cional da AGCO do Brasil (www.agco.com.br). O
novo portal traz informactes sobre a empresa e todas as
suas marcas de maguinas agricolas, entre elas AGCO
Allis, AG-CHEM, SpraCoupe, Challenger e Massey Fer-
guson. O portal tem o objetivo de oferecer aos visitantes
informagdes institucionais da empresa e sua participa
¢ao social, além de destacar seu aspecto multimarca, com
énfase para os pulverizadores e tratores de esteiras.

No site, 0 visitante tem acesso as politicas de respon-
sabilidade social da empresa, qualidade e recursos hu-
manos, adotadas nas fabricas de Canoas e Santa Rosa,
no Rio Grande do Sul. Tecnologias Globais paraa Agri-
culturatém um link especial, onde é possivel encontrar
informacOes sobre os mais modernos equipamentos,
como o Fieldstar de Agricultura de Precisdo e o Auto-
guide — sistema de direcionamento automatico, que ga-
rante mais eficiénciano campo. Asinformacdes sdo atua
lizadas periodicamente, com links para noticias, releases
para aimprensa, imagens, produtos e langcamentos.

Bardahl comemora 50 ANOS
de Brasil

aco, mas também combusti- | d' Eca Calsde Abreu (foto).

Mais tecnologia em IRRIGACAO

no Pais ﬁ

mercado brasileiro de irrigacdo recebeu L
uma boa noticia en margo: a Lindsay =
Américado Sul, empresade solugespara—
irrigac@o, acaba de tranferir sua planta-
industrial paraaRegido Metropolitanade
Campinas/SP, onde vai duplicar sua ca-
pacidade produtiva. A empresa estain-
vestindo em tecnologiaeinfra-estrutura
paraampliar aparticipacéo no mercado =
brasileiro, quehojeédel7%. Nesteano, e = nt
pretende aumentar suas vendas em 40%. A novafébrica, quefoi
inaugurada em 18 de marco, ocupa uma area construida de 6,2
mil metros quadrados em terreno de 50 mil metros quadrados,
no municipio de Mogi-Mirim, & margens da Rodovia SP 340.
Com atransferéncia, que exigiu investimentos daordem de R$ 2
milhdes, aempresa desativa a unidade de Piedade/SP, mantendo
35 funcionérios e abrindo 20 novos empregos diretos em Mogi-
Mirim. Maior e mais moderna, a nova fébrica tera capacidade
instal adaparaproduzir 400 pivés por ano, contraos 150 de 2003.
“Nessa nova fase da empresa, partiremos para um processo de
automagao, para maior evolucdo de equipamentos automatiza
dos e paraampliar anossa participacdo de mercado de 17% para
algo emtorno dos40% nospréximosanos’, afirmaEugénio Bru-
nheroto (foto), diretor-geral da Lindsay Américado Sul.

Divulgacéo

Bardahl, com forte

atuac&o no mercado bra-
sileiro de aditivos automoti-
vos, comemora 50 anos de
Brasil em 2004 com espirito
jovem. A empresa, que des-
de a sua criagd@o se destaca
pelo pioneirismo e pela dta
gualidade de seus produtos,
além da filosofia de inovar
sempre, prepara-se para um
ano cheio de novidades. A
Bardahl esta expandindo sua
atuacdo em outros dois setores
de grande potencial, o nautico
e 0 agricola. De acordo com
Nelson Schenini Moreira,
diretor executivo daBardahl,
a empresa finalizou em de-
zembro do ano passado um
plano detestes de novos pro-
dutos para barcos de grande
porte no litoral paulista, vi-
sando obter aditivos que me-
lhorem o desempenho dos
motores e que minimizem a
emissdo de poluentes. No
segmento agricola, os Esta-
dos de S&o Paulo e Mato
Grosso foram palco de tes-

tes dos produtos que prote-
gem os tratores e as colhei-
tadeiras da corrosdo causa-
da pelos adubos quimicos e
defensivos agricolas aplica-
dos nas culturas. A compa-
nhia plangja ainda uma sé-
rie de acGes de marketing
para consolidar-se como re-
feréncia em todas as éreas
em que fabricaaditivos, 6leos,
graxaseoutrosprodutos. Com
uma linha formada por 130
itens, a empresa possui 18
distribuidores espalhados
por todo o Brasil e um total
de 500 funcionérios. Em
2003, a Bardahl manteve
suas vendas estaveis e pas-
sou por umatotal reestrutu-
racdo, que incluiu a mudan-
cadasede administrativado
bairro de Pinheiros, em S&o
Paulo, paraafébricade Ca-
jamar; redefinicdo do orga-
nograma da empresa; rede-
finicdo e desenvolvimento
de produtos, além de mu-
dancaderotulosedo design
das embalagens.
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Servspray INAUGURA nova fabrica

Servspray, fabricante

dos pulverizadores au-
tomotrizes Gafanhoto®,
inaugura a sua nova fabrica
em Itu/SP, em um investi-
mento de R$ 1,5 milh&o.
Com 114 mil metros quadra-
dos, sendo 10 mil metros
quadrados de érea construi-
dae sualinha de montagem
em seus 5.600 metros qua-
drados, aServspray visaam-

pliar aindamais a participa-
¢80 no mercado agricola
brasileiro, além de otimizar
arelacéo cliente-empresa. A
novafabricacontacom uma
area de teste de 45 mil me-
tros quadrados, que simula
as condic¢des de campo onde
s80 exaustivamente testadas
todas as méquinas produzi-
das antes de serem embar-
cadas para o produtor rural.

Dessaforma, aServspray es-
taraatendendo ademandado
mercado interno e externo,
com pulverizadores de alta
tecnologia e qualidade. Ain-
da este ano estara abrindo
outrafilial naArgentina, am-
pliando a sua participagdo
naquele mercado. A empre-
salocaliza-se naRodoviado
AcuUcar, Km 18, em Itu/SP.
Fone (11) 4025-9004.

ao

Divulga

ANOTE Al

Perspectivas para o Agri-
business em 2004/2005 é o
tema do seminéario promovido
em parceriapelo Ministério da
Agricultura, BM&F e Associa-
¢éo Brasileira de Agribusiness
(Abag). O encontro acontece
em S&o Paulo/SP, em 7 de
abril, e contara com a presen-
¢a de especialistas em merca-
do, comércio internacional e
politica agricola. I nformagdes
no telefone (11) 3337-1499 ou
e-mail abag@netpoint.com.br

De 17 a 19 de maio, sera
realizado na Esalg/USP, em Pi-
racicaba/SP, o Congresso Bra-
sileiro de Agricultura de Pre-
cisdo (ConBap). Informagdes
pelos telefones (19) 3417-6604
ou (19) 3417-6600.

* & * * &k

Mais uma vez a CASP egd presenie na Agrishow, oferecends produios com alla lecnologia para
sua propriedade. 540 sics armarenodores, secadores de cerecls, moquinds de pre-fmpera
fmpeza de grocs, mesas de gravidode e efevadores. Viste nosso estande e confle em quem ha 48
anas produz equipamenios gue frazem oos produlores a ranquiidade de wmn armazenamanto
efciente, com a cerleza de bans lucrod.

CASP S/A INDUSTRIA E COMERCIO
Rua SebastifGo Gongalves Cruz, 477 - 13904.904 - Amparo - SP
Fone: (19) 3808.8800 - Fax: (19) 3807.5022

e-mail: vendasagriffcasp.com.br - www.casp.com.br




BIOTECNOLOGIA

Nova variedade de COUVE-FLOR

cujo principa dife-
rencial é o bom de-
sempenho no verao,
estacdo em que al-
canca altos indices
de produtividade,
uniformidade e qua-
lidade de cabeca. Ela
foi testada nas prin-
cipais regibes de
plantio do Pais e
tem sido disputada
principa mente pelas
indUstriasde proces-
samento, pois as Ca-

becas sdo mais bran-

cas e compactas que

A Seminis do Brasil lan- | asdemais, démdociclomais

¢cou uma nova couve-flor, | curto (pode ser colhida com
chamada Summer Streak, | 70 a80 dias de plantio).

China APROVA a importacéo de
cultivares transgénicas

Biotecnologia DETALHADA em livro

A EmbrapaTrigo acabadelancar olivro Atuali-
zagd0 em Técnicas Celulares e Mo-
leculares Aplicadas ao Melhora-
mento Genético Vegetal. S0 mais
de 400 paginas voltadas a escla-
recer como est&o ocorrendo al-
guns avangos ha biotecnologia ve-
getal. A obraéresultado de um cur-
so de atualizacéo realizado em 2000,
gue agrupou idéias de maisde 40 pes-
quisadores da Embrapa e Universi-
dade de Passo Fundo (UPF). “Cole-
tamos o material apresentado no cur-
so e produzimos o livro, que aborda
23 temas dentro do universo do me-
Ilhoramento genético vegetal”, descre-
ve a pesquisadora Sandra Patussi Brammer, umadas organi-
zadoras da obra. O livro pode ser adquirido por R$ 30,00
direto na Embrapa Trigo, em Passo Fundo/RS, ou através
do telefone (54) 311-3444. Os pedidos também podem ser
solicitados viae-mail: biblioteca@cnpt.embrapa.br.

Tomate duradoro SURPREENDE

Lancado em 2001 pela | xas colhidas pesaram em me-

g 2

O ministrodaAgricultu-
radaChinaaprovou aemis-
sd0 de certificados de segu-
ranga permanentes para a
entrada no pais de varieda-
desde soja, milho e algodéo
geneticamente modificados
daMonsanto. Os documen-
tosincluem aimportagéo da
soja geneticamente modifi-
cada tolerante a herbicida,
duas variedades de milho e
duas de algodao. O ministé-
rio adiantou que as avalia
¢Oes de seguranca j4 estéo
finalizedas, possibilitando a
importacdo de transgénicos.

O processo de abertura
do mercado chinés a soja
transgénica comegou em

2001 com a edi¢cdo de me-
didas de importacéo provi-
sorias, prolongadas depois
duas vezes. Porém, o siste-
ma de importacdo do maior
comprador mundial daolea-
ginosa sempre foi conside-
rado burocrético diante das
intencGes comerciais dos
grandes paises exportado-
res de soja, como os Esta-
dosUnidos, aArgentinae o
Brasil. Em 2003, aChinaim-
portou 20,7 milhdes de to-
neladas de sojatransgénica,
sendo 7,4 milhdes de to-
neladas, de setembro a de-
zembro, pagando cerca de
US$ 2 hilhGes s6 para os
Estados Unidos.

Embrapa, otoma-
te duradoro, um
hibrido do tipo [+
Longa Vida, esta

surpreendendo
produtores de # -
Santa Catarina. &%k
Segundo o agri- %
cultor Jair Boa-
ventura, que ins-
talou uma unida-
de de observacéo de duradou-
ro em sua propriedade, em
Cacador, ndo houve nenhuma
ocorrénciade doencanaplan-
ta. Ja os frutos sfo de exce-
lente porte com, em média,
240 gramas. “Os agricultores
vizinhosaolocdl deplantioes-
t&o surpresos com a qualida
de, sendoqueasprimeirascai-

dia 33 kg”, con-
tou. Testado an-
teriormente em
Goias, Distrito
Federal, S0 Pau-
lo, Minas Gerais,
Rio de Janeiro,
Mato Grosso e

& @ | 8 Ceara, duradoro
¢ £ apresenta resis-

a5 ténciaainimeras
doencas, como o vira-cabega,
amancha-de-estenfilio, amur-
cha-de-fusarioeamurcha-de-
verticilio. Gragas a isso, €le
temumaprodutividade de cer-
cade 250 a 300 caixas acada
mil plantas. Os frutos tém oti-
ma aceitagdo no mercado e
sabor superior aos outros hi-
bridosdo tipo Longa Vida.

HIBRIDOS de milho e sorgo da Biomatrix

A Sementes Biomatrix € a mais nova empresa de sementes de milho e
sorgo do Brasil. A empresa possui contrato de licenciamento com a Embrapa
para a producéo e comercializacdo de sementes hibridas dos dois cereais
conhecidas pelamarca“BRS’. Destaque para o hibrido de milho BRS 3003 e
paraos hibridos de sorgo BRS 610 e BRS 801 — trés recentes langcamentos da
Embrapa para o mercado das Regifes Sul, Sudeste, Centro-Oeste e Nordes-
te. Ressalta-se também o BRS 310, um hibrido de sorgo granifero especial-

mente desenvolvido para a safrinha do Centro-Oeste.
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Osnovostratores TM Superflow, da
New Holland, apresentam inovac&o no
sistema hidraulico. Séo equipados com
bomba hidraulica com vazao de 70 li-
tros de 6leo por minuto e circuito hi-
dréulico de centro fechado. Com esses
recursos, o Superflow possibilita uma
vazdo constante e fluxo regulavel nas
valvulas para o implemento acoplado
ao trator. E indicado paratracionar qual-
quer implemento que utilize motor hi-
dréulico, como plantadeiras de graos
pneuméticas, sulcadorese cultivadores/
adubadores para lavouras de cana. No
plantio de gréos, por exemplo, avazéo
constante permite o uso de plantadei-
ras pneumaticas, proporcionando me-

x

g
|

=
>

Ihor dlstr|bU|(;ao de sementes e maior
velocidade de trabalho.

New Holland Latino-Americana —
Av. Juscelino K. de Oliveira, 11.825,
CEP 81450-000, Curitiba/PR. Fone
(41) 341-7431.

Plalnas NIVELADORAS inovando no preparo do solo

Di\:/ul g'agao

A Maa urglcaQuatro Irmaos esaco-
locando no mercado dois novos modelos
deplainasniveladoras: aPN8 Super Rea
PN10 Super R. A primeira possui largura
detrabaho de 3,95 metros, disténciaentre
eixos de 8 metros, largura de rodado de

2,65 metros e peso total com pneus de
2.200 kg. O segundo modelo apresenta
largura de trabalho de 5,50 metros, dis-
tancia entre eixos de 10 metros, largura
dorodado de 7,20 metros e peso total com
pneus de 3 mil quilos. Os modelos séo
uma inovacdo no preparo do solo, para

NOVIDADES NO MERCADO

New Holland apresenta tratores TM SUPERFLOW

Os novos FORA-DE-
ESTRADA da Goodyear

Atenta as necessidades do
mercado, a Goodyear inova e
torna-se a primeira fabricante
de pneus fora-de-estrada da
América Latinaa produzir no
Brasi| pneusradiaisde aco. Os
pneus da série SG 2B —proje-
tados para equipar motonive-
ladoras e carregadeiras de pe-
gueno porte — serdo os primei-
ros a serem lancados e fazem
parte de uma linha de sucesso que ja é
produzida no mundo inteiro. Os pneus
radiais fora-de-estrada Goodyear pos-
suem carcaca e cintas amortecedoras de
aco 0 que proporciona maior resistén-
cia adanos, furos e penetractes, dimi-
nuindo o nimero de horas paradas do
eguipamento, otimizando a disponibi-
lidade da frota e aumentando assim a
produtividade em servico.

Goodyear do Brasil — Av. Paulista
854, 9° andar, CEP 01310-913, S&o
Paulo/SP. SAC 0800161654. Site:
www.goodyear.com.br

terreno bruto e hortado com kit opcional.

MetalurgicaQuatrolrmaosLtda. —
Rua Dr. Bozano, 71, Cohab, CEP
96180-000, Camaqua/RS. Fone
(51) 671-1350.

Advance entra em CAMPO

Advance 3000 Am-24 é o pulveriza-
dor com langamento mundial da Jacto.
A méguina possui barras de 24 metros
com acionamento totalmente hidraulico.
O tanque de 3 mil litros reduz o nimero
de paradas para abastecimento, aumen-
tando o rendimento diério. Produzido
em pléstico polido que facili-
taalimpeza, resiste bem acor-
rosdo e aos impactos. O siste-
ma de filtragem da calda é
composto por tréstipos defil-
tro, garantindo protecdo a
bombade defensivos e aos bi-
cos de pulverizagdo. O novo
modelo apresenta tanque de
200 litros com éagua limpa
para limpeza dos frascos de
defensivos por pressao ou pela
triplice lavagem. O porta bi-
cos hijet (2 bicos) ou quadri-

jet (4 bicos) com valvula antigotejo,
evita o desperdicio e protege 0 meio
ambiente.

Jacto— RuaDr. LuizMiranda, 1.650,
CEP 17580-000, Pompéia/SP. Fone (14)
3405-2100. Site: www.jacto.com.br

Autopropelido para
PEQUENAS E MEDIAS
propriedades

A Metal Bus-
chestalancando o
novo sistema de
pulverizagdo auto-
propelido parape-
quenas e medias
propriedades. Tra- &
ta-se de um trator <
cabinado com suspensdo dianteira, dis-
positivo para acoplagem répidadas bar-
ras frontais e para o tanque de 1.200 li-
tros, acoplado nos trés pontos do trator.
A méguina oferece seguranca, eficién-
cia e conforto. Possibilita ainda o uso
do trator paraoutras atividades, além de
pulverizar, tais como: plantar, passar
uréia, rogar, puxar carretas diversas e
outros implementos agricolas.

Busch InduUstriae Comércio Ltda. —
RuaHenrique Teodoro Schultz, 682,
CEP 99500-000, Carazinho/
RS. Fone (54) 330-2350. Site:
www.metalbusch.com.br
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PONTO DE VISTA

o

Divulga

Dagoberto Lima Godoy

Presidente da Caixa/RS

Oportunidades de INVESTIMENTOS

A Granja— Quaisosatrativos que
osetor primario oferece paraosinves-
tidores em relacdo a outros setores da
economia?

Godoy — Entendemosque o setor pri-
mario apresentaum sem-ndimero de oportu-
nidadesparaosproprietériosdeterra. Oplan-
tio deflorestas, face acrescente demandade
madeira, aliadaaquedado estoque mundial
deflorestas parauso comercia, € umaexce-
lente oportunidade parainvestimento, ainda
maisque permiteadtilizacdo de&reasinade-
Quadas para a agricultura tradicional, com
baixo risco de frustrac&o. Por outro lado, as
condi¢Besde solo eclimado Rio Grandedo
Sul propiciam uma produgéo superior em
cercade cinco vezesaobtidano hemisfério
Norte, dasessnciasflorestaisusadasemflo-
restamentoscomerciais. Essascondicfessio
excel entes paraafruticultura, temos micro-
climas que permitem a producéo de frutas
de climafrio, como é o caso damacd, e cli-
matropical, com excelente produtividade de
abacaxi, de manga, entre outras.

A Granja— O que seria necessario
para aumentar o recurso disponivel
parainvestimento?

Godoy — Naredlidade, nosultimosquar
tro acinco anos, a oferta de crédito parain-
vestimento no setor primério aumentou sig-
nificativamente, e com prazos e taxas ade-
quadasaatividade. Acreditamoséqueainda
exigta pouca informagdo quanto a todas as
linhas disponivels e como acessa-las.

A Granja— A tendéncia é que, no
longo prazo, cada vez mais 0 governo
ocupemenos espaco como agentefinan-
ciador do agribusiness?

Godoy — Se acompanharmos a evolu-
¢80 em paisesdo PrimeiroMundo, sm, mas

nao faltam

por outro lado vemos que mesmo em paises
mais desenvolvidos ainda ha a méo do go-
verno no crédito rural. Se muitas vezes néo
temos 0 governo financiando diretamente,
de outro lado temos o governo concedendo
beneficios fiscais ou bonus, que séo formas
de subsidio para determinadas culturas. No
Brasil, diante danossaextensdoterritoria, a
diversidade de climase culturasentre outros
fatores, ndo creio que chegaremos aesse ce-
nario num curto espaco de tempo.

A Granja — |sso seria positivo ou
negativo?

Godoy — Dentro de uma economiade
livre-mercado, asforgas acabam se gustan-
do, mas na questéo especificado crédito ru-
ral, entendo que talvez isto ndo possa ocor-
rer demaneirasatisfatdria. Achoqueestaéa
razdo de que namaioria dos paises 0 gover-
no atua no crédito rural, como ja dissemos
antes, de modo direto ou indireto.

A Granja — Como viabilizar o se-
gurorural?

Godoy — Esseingrumento édevitd im-
portancia para os produtores rurais e enten-
demos que deva ser uma garantiando sb de
crédito, mas também um instrumento que
possa garantir a sobrevivéncia da familiae
de sua manuten¢&o no campo. Apesar deto-
dososesforgoseas tentativasredizadas, ain-
dando conseguimoschegar aum modelo que
atendaas expectativas do setor financeiro, do
governo e dos produtores. Pela dimenséo da
atividade rura no
Pais, e conseqlien-
tementedovolume
de recursos neces-
sarios, entendemos
que sb acancare-
mosummodeora

zoavel comofirmeenvolvimento detodosos
setoresenvolvidos. A exemplodo Pais, esteé
um problemade dimensdes continentais.

A Granja— Qual o impacto que ele
causarianareducao do spread bancario?

Godoy — O risco tem impacto direto
no spread. A medida que parte do risco é
garantido, o spread pode ser reduzido, en-
tretanto n&o temos como dimensionar este
impacto nesse momento.

A Granja — Qual foi 0 mativo da
criagdo daCaixaRS, quaissio osresul-
tados até o momento, e quais as metas
até o fim desse governo?

Godoy — A Caixa RS foi criada ndo
gpenas para ser mais um banco no cendrio
existente. Nosso papel é ser um agente efeti-
vo do desenvolvimento, identificando defi-
ciéncias e oportunidades nas mais diversas
cadeias produtivas, sugerindo acles priva-
das e governamentais, identificando novas
fontes de recursos. Nosso intercambio com
os diversos agentes econdmicos é primor-
dia paraque esse papel sejadesenvolvido
a contento, e entendemos que os esforgos
desenvolvidosestéo frutificando. A Caixa
RS possui um dos maiores ativos operacio-
nais entre as Agéncias de Fomento do Bra-
sil, possuindo um poder de aavancar re-
cursos da ordem de R$ 1 bilh&o. Somente
no Ultimo exercicio, aprovamos um total
de R$ 136,7 milhdes, e no setor primério
contratamos mais de R$ 40 milhdes. =

O seguro rural é de vital importancia para os produtores
rurais e entendemos que deva ser uma garantia ndo so de

crédito, mas também um instrumento que possa garantir a
sobrevivéncia da familia e sua manutengéo no campo
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Poténcia para
qualquer desafio.

Lancamento mundial.

A nova rocadeira 343R, além de excepcionalmente econdmica e Ficil de usar, possui também o
nivel de vibragio mais baixo do mercado. Tudo isso com muito mais poténcia.

Husqvarna 343R

Calinnirada; 45,00 cw® = Paréwovaz 200 Kw £ 2.7 Hp = Pera: 8.2 Ky
|'| l'ﬁh..llll_'lr,?l _1—1 _1H ‘I'|'||l|'.F‘I.||.'-|.|.‘ ..||_' rmi.u Jri FiiFas hh||4...|nr.n. EHIr fkia rrtl;llr|rll|ll,|_
levera, economit ¢ exiranrdindma |1-|m'-|1|:|.1. Sen motor de aleos 1|rﬂmp|:ni'||.1 garanie

wm exoclente trabalho snre com Biminas quanto Hos de nybon. Seu exclusivo sisiema
LowYib redur as vibragoes durante o um, deixando o wabalho de core maita mais
Li.ll'lrl.'ltlﬂ'“:]. ."'|.I:l.|.1|.|.'|l:I1|-:. td-l.'lcl.l.'ml.ﬂ- m -LJIH\IU.E Ijl.' [ailpid Frﬂtull.-ll. 'i‘ll:l'll'li Ll.hlllmfl
o 343K ¢ nossas ourras supermdquinas num revendedor Husquarna, Vocg vai ficar
||.'||.|Tr"'«1ﬂ”|.“|l‘ LM Eania IEI.'I'II.'III:IFlﬂ.

B)Husqvarna

WV AT CO LB (Great experience

Conhaga sou revendedor Husgvarna mais proodmo o faga uma visit.
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Vocé esta pronto para esta inovagao.
Voceé esta pronto para New Holland.
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Forga de sobra, produtividads de sobra, inovagio fna medida carta. A inba de tratores TS
ja & U sucesso enlre os produlares aficientss gue pracisam evoluir para ancarar o5 trabalhos
mais pasados na fazenda, Com a Linha TS5 e o suporte do sau concassionand MNew Holland,
voca tem lorga e Iecnoiogia de sobfa para crescar,
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