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Pense Parruda.

Pense robustez. Pense seguranca. Pense desempenho.

Pense economia. Pense modernidade. Na hora da decisao, nao
deixe por menos: pense Parruda, o pulverizador autopropelido
que faz a diferenca em todos os campos do Brasil.
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O SEGREDO DE QUEM FAZ

omem de expor

sem medo suas

opinioes,
preside a
Federacdo da Agricultura
do Rio Grande do Sul
(Farsul), entidade gque esteve
por tras de uma série de
eventos de repercussao
nacional e internacional em
2003. A ela pode-se creditar
ao menos em parte a
articulacao do movimento
gue forgou o Executivo a dar
uma solucdo a novela da
soja transgénica. Também
zelou pela preservacao dos
Interesses dos ruralistas
guando das invasdes de
terras e na negociagao com
0 governo. Sperotto projeta,
nesta edicéo, os planos da
entidade, formada por 133
sindicatos rurais, para 2004.
Ainda externa sua
preocupacdo em relacao a
reforma sindical que se
avizinha, que deve mudar a
estrutura do modelo criado
ainda na década de 30 pelo
entdo Governo Getulio

Sem medo de se Vargas. Além disso, 0

dirigente fala sobre crédito

rural, comércio
internacional, entre outras
guestdes que afetam

diretamente a vida de muitos
brasleiros e a economia
da nacéo

Glauco Menegheti

Glauco Menegheti
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A Granja— Como foi o primeiro
ano do Governo Lula em relagcdo ao
agronegocio?

Carlos Sperotto — Estavamos mui-
to apreensivos antes da eleicao do presi-
dente Lula. Agora, na conclusdo do pri-
meiro ano, diriaque houve maisumacon-
tinuidade do que vinha sendo feito e,
importante dizer, com bastante dinamica.
Existiu agilidade nas decisdes, embora
nao tivessem um carater permanente. Elas
serviram como solucdo para periodos
emergenciaiseisso fez com que o produ-
tor tivesse a sensacdo de estar em liber-
dade vigiada ou condicional.

A Granja— O que a Farsul deve
priorizar em 2004?

Sperotto — Vamos desenvolver
aches muito proximas ao Ministério do
Meio Ambiente, onde entendo que deve-
remoster complicadores. Justamentends,
produtores rurais, que convivemos e
preservamos a hatureza. Temos que
exigir maior conhecimento pelas auto-
ridades do que se esta fazendo em ter-
mos de conservagao, preservacado eres-
gate do ambiente. Nés, que desenvol-
vemos tecnol ogia de ponta, evitamos o
uso exagerado de agrotoxicos e até mes-
mo buscamos umametodol ogiade plan-
tio como que invade a agricultura
brasileira, que é ado plantio direto. Ou-
tro aspecto que nos preocupatambém éa
manutencao dos programas de financia-
mento paracrédito rural. No passado, fo-
ram elaborados programas especificos
para produtos com taxas compativeis e
com prazos adequados, fazendo com
que o agricultor viesse a se capitalizar,
Se reorganizar, reestruturar seu parque
de méquinas e criar condi¢des de dar a
resposta que ai esta. O Governo Lula
foi muito feliz em colher os frutos de
uma politica que havia sido implanta-
da. Agora é importante garantir a ma-
nutencdo desses programas na forma
como estavam. N&o podemoster os pra-
zos diminuidos, como esta ocorrendo.

A Granja — O ano de 2003 foi
mar cado pela tensdo no campo. Quais
s40 os pontos de desavenca?

Sperotto — No nosso entendimento,
etambém no do préprio presidente L ula,
esse modelo de reforma agréria cria ver-
dadeiras favelas rurais. Entéo, partindo
desse principio, e analisando os grandes
montantes que sfo destinados para este
programa, que até ent&o ndo apresentou

resultados €efetivos, essa politica deveria
passar por um periodo de revisao da me-
todol ogia e da estruturacéo das areas que
ja foram destinadas. Uma das revisdes
seria 0 cuidado com o dinheiro publico,
porque afinal éasociedade como umtodo
gue contribui com esserecurso. Também
ndo concordamos com a forma com que
estéo sendo feitas as avaliagbes de pro-
dutividade. Produtividade ndo se avaia

pelo estoque.

A Granja — Um dos pontos po-
|émicos da reforma agraria é a for-
ma como 0 governo paga as terras
desapropriadas, com os titulos da
divida agréaria (TDA). Como recu-
perar a credibilidade do sistema de
desapropriacdes?

Sperotto — Um dos pontos polémi-
cos que existem é afaltade credibilidade
desse mecanismo. N&o estamos tendo
desapropriagdes por conta dos atos pre-
¢os da soja. Esse fendbmeno desestabili-
Zou a prética das desapropriacoes e de-

peguenos produtores, que eu entendo
como prioritaria. Também € preciso que
segjam escol hidas pessoas com perfil, co-
nhecimento e um instinto de trabalhar a
terraparanelapermanecerem. Além dis-
so, deve-se, logicamente, dar assistén-
cia, comtecnologia, oportunizando finan-
ciamentos adequados para que elas pos-
sam instalar e constituir suas familias. E
muito preocupante aproliferagdo demi-
nifindios, que sb trazem 6nus para a so-
ciedade. Teriamosdevalorizar maisotéc-
nico agricolaeo proprio engenheiro agré-
nomo, para darem um atendimento mais
proximo a esses assentamentos, quaifi-
cando-os e transformando-os em nuicleos
produtivos e ndo em favelasrurais.

A Granja — Que avaliagdo o se-
nhor faz daformacomo o Rio Grande
do Sul aderiu a soja transgénica?

Sperotto—O Rio Grandedo Sul deu
uma resposta dinércia que existiano Ju-
diciério, que chegou a ser, até mesmo,
irresponsavel. Mesmo ao constatar adi-

O Governo Lulafoi muito fdizem colher osfrutosde

uma politica de crédito rural que ja havia Sdo implantada

sencadeou avalorizacdo das areasrurais.
Hoje, quaquer avaliacdo que seja feita
determinaumaremuneracdo de400 a500
sacas de soja por hectare na érea produ-
tora. A propriaregido de campos defron-
teira, que passaram a ser objeto também
de implantacdo de lavoura de soja, teve
seuspregostriplicados. 1ssotrouxeum de-
sequilibrio nas desapropriacdes. O espi-
rito de desapropriar ainda n&o aceitou as
valorizaghes que estédo em pauta. Dessa
forma, € logico que o produtor, recor-
rendo a Justica, estara obtendo o prego
efetivo pelo seu campo. As desapropria-
¢Oes estéo em compasso de espera. Esta
mos aguardando um posicionamento.
Existe até mesmo um programaem ela
boracdo junto ao Ministério da Reforma
Agréariaque poderatrazer muitas surpre-
sas. O pacote serd aberto num momento
Unico. Desse modo, o desconhecimento
datrgetdria do programa nos atrapa ha.

A Granja — Qual é o modelo de
reforma agrériaideal e possivel?

Sperotto — Entendemos que devem
existir condigdes paraque 0 pequeno pro-
dutor possa permanecer na sua proprie-
dade. Nao ha divida de que existe ane-
cessidade definanciamento aosfilhosdos

ficuldade que existe no setor eaansiedade
na busca pelo conhecimento, o Judici&
rio manteve o julgamento de agles, que
jatinham dupla interpretacdes, sem so-
lucdo. Espontaneamente, o produtor fi-
cou contagiado pelos resultados que ve-
rificava nos paises vizinhos, mais parti-
cularmente na Argentina, visitando fei-
ras, onde se adquire novas informagdes
etecnologia. Com essatrocade conhe-
cimentos e na ansiedade de uma res-
posta que poderia ser dadaem um cur-
to espaco de tempo, se houvesse bom
senso, o produtor se antecipou. Dessa
forma, aconteceu uma generalizacéo
no uso de um produto que, indepen-
dentemente de ter entrado ilegalmen-
te, estava sendo questionado. A prova
de que n&o existe problema algum é
que tem o sentido da precaucéo. N&o
houve, em momento algum, uma afir-
mativa de dano. Além disso, essa pra-
tica é utilizada pelos nossos concor-
rentes ha mais de 20 anos.

A Granja— E sobreademandada
M onsanto quanto aos direitos intelec-
tuais sobre a soja ilegal cultivada no
Brasil?

Sperotto — Olhamos primeiro sob a
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6tica dalegitimidade. Todas as consultas
que fizemos ao Judiciario indicaram que
ha o direito da cobranca. Existindo o di-
reito, ela pode ser efetuada a qualquer
momento, sgjanacolheita, sgjanasemen-
te. Como n&o tem como cobrar dasemen-
te, eles estdo induzidos a cobrar sobre 0
produto colhido que esteja identificado.
No nosso entendimento, o que temos de
manter é atranqiilidade que existe naco-
mercializacdo de soja no Brasil. Hoje,
qualquer produtor que tenha a intencéo
de plantar sojajaconta com um compra

¢do de soja convencional, o produtor
pode voltar.

A Granja — Sobre as negociaces
inter nacionaisem que o Brasi| esta en-
volvido, chegara o diaem que teremos
um ambiente de livre-comércio mun-
dial na érea agricola?

Sperotto— Gostariamos. Mastemos
de entender que as guerras ndo sdo Unica
eexclusivamentefeitascom misseis, com
tiros e bombardeios. Acredito queamaior
guerraque sevive hoje éaecondmica. As

Os numeros de crescimento do Brasi| assustam qualquer

poténcia. Esse € o temor dos paises desenvolvidos

dor e dinheiro na frente, se necessitar.
Caso contrario, €le marca prazo para a
entregado produto e o pagamento japre-
viamente gjustado, tanto emreal comoem
ddlar. Devera ocorrer um gjuste entre as
partes, e uma metodol ogia que ndo com-
plique a entrega. Logico que deveremos
ter algumas adequagdes no decurso da
préxima colheita, tanto em suas estrutu-
ras, como nasdearmazenagem edetrans-
porte. O préximo passo € justamente em
atender asexigénciasderotulagem. Para
iSso, € importante aabertura de um novo
prazo, paraque sefirme o termo de gjus-
te de conduta, que na sua forma origi-
nal era muito cruel. Existe um pedido
da Federacao para que sgja aberto um
novo prazo de 30 dias, no qual o pro-
dutor venha trazer informacao, a
qual entendemos ser fundamental para
0 procedimento de rotulagem.

A Granja— O Brasil tem mais a
ganhar ou a perder vendendo a sojae
outros cultivos transgénicos?

Sperotto — O Rio Grande do Sul é
0 berco da cultura de soja. Sdo lavouras
mais antigas onde o complexo deingos é
bastante intenso e logicamente os com-
bates passam a ser mais onerosos. Ent&o
existe uma recomendacao técnica da uti-
lizac&o da sojatransgénica, onde se parte
para um procedimento de limpeza de
ingcos de uma lavoura, sem que se crie
qualquer dificuldade no caso de o pro-
dutor querer retornar, a qualquer mo-
mento, paraa soja convencional. E im-
portante que se diga que esse € um pro-
cedimento reversivel. Neste momento,
pode ser interessante, mas, se 0 merca-
doindicar que € melhor voltar & produ-

posicoes defendidas por paises ja desen-
volvidos mostram que eles ndo tém mais
nada a fazer a ndo ser cuidar do estégio
em quechegaram. Paraisso, elespassam
a adotar procedimentos de protecéo, que
vém em detrimento da liberdade do ou-
tro. Acredito que el esndo abram mao por-
que implicaum problema socia interno.
N&o ha divida de que 0s nossos custos
de producéo sdo bastante inferiores aos
deles, desde améo-de-obraatéaescala, a
progressividade e a oportunidade de am-
pliar a &rea. Os nUmeros de crescimento
do Brasil assustam qualquer poténcia.
Assim, nos tornamos um temor para 0s
paisesjadesenvolvidos, que acabam pro-
tegendo a estrutura interna e impedindo
queo Brasil cresga. Acho, porém, dificil
segurar este Pais.

A Granja— Qual a visao da Far-
sul a respeito das reformas sindical e
trabalhista que estdo tramitando no
Congresso?

Sperotto — Vocé foi habilidoso ao
deixar quase para o fina a questéo que
mais nos preocupa neste ano. Se olhar-
mos para a trabal hista, digo que ela ndo
tem o que piorar, mas pode amenizar. Eu
acho que o estrago que ela poderia fazer
jafez. Elatirou o funcionario do campo,
minimizou apresencanaatividade, jogou-
0 paraacidade. Houveinclusive um des-
monte da estrutura de residéncias que
existiam nas propriedades rurais. Tudo
fruto dalegidacéo traba hista. Geralmen-
te, asfamiliasresidiam nas propriedades,
mas se mudaram para as cidades.

A Granja— Por qual motivo?
Sperotto — Porque o funcionario

O SEGREDO DE QUEM FAZ

geravaum vinculo empregaticio com to-
dos da sua familia que moravam na pro-
priedade. Esse é o aspecto. E areforma
sindical que esta sendo sinalizada traz
também preocupacéo. Acredito que este
governo deveriater um pensamento dife-
renciado a respeito de sindicalismo. Eu
acho queascficiénciado sindicalismo esta
maisdo que evidente no momento em que
umsindicaistachegaaPresidénciadaRe-
publica. O desmonte que se pretende ge-
rard um complicador para o governo.
Logicamente, para o sistema também,
porque ele tera de ter criatividade, criar
mecanismos para sustentagdo. Agora, 0
fato € que o governo agradecera o ende-
reco certo eresponsavel queexistenosis-
tema sindical, para responder, atender e
apoiar 0 governo nas posi ¢oes de gestéo.
O governo terade comegar abuscar con-
tato nas esguinas. Acredito que ndo sgja
o melhor caminho. Um dos aspectos que
devem ser levados em conta é a avalia-
¢ao da contribuicdo que o sistema sindi-
cd levaasgestdesgovernamentais. O pre-
sidente da Republica sabe perfeitamente
com quem deve falar no momento que
tiver de tratar de um assunto que atinja
todo o Brasil. Quem cuidadeste Paistem
de saber a quem se dirigir.

A Granja— Qual a sua expectati-
vaem relacdo asoportunidadesparaa
pecuéria brasileira com o episodio do
mal da vaca louca nos EUA?

Sperotto— O caso é um fato negeti-
VO Nno que diz respeito aos Estados Uni-
dos. Se a carne ndo entra no mercado
norte-americano automaticamente, por
extensdo esse mesmo obstécul o sera en-
contrado nos paises a quem os Estados
Unidos fornecem carne. Agora, aposta
mas e contribuiremos com o Ministério
da Agricultura para que sgjam respon-
didas as informag@es solicitadas de
imediato. Gostariamos que isso nao ti-
vesse acontecido e que permanecésse-
mos num quadro de sanidade interna-
cional estavel que traz contribuicéo
para os paises e tranquiilidade ao con-
sumo. Se existe umasinalizagdo deris-
co, 0 consumidor muda de prato. Nes-
se momento, areorganizagdo dacadeia
€ algo prioritario. Acredito que este
sgja 0 caminho que nos trard nichos.
N&o temos a pretensdo de sermos deten-
tores de grandes mercados, mas 0 n0sso
produto de qualidade tem de encontrar
oslocais onde sejabem remunerado pelo
diferencial que apresenta. ™
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VITRINE

Atacamos o problema.
E mostramos a SOLUCAQO

o0ssa reportagem de capa deste

més aborda mais do que os

beneficiosda armazenagemno
Brasil. Fomos além. Discorremos sobre
0s problemas e prejuizos que a falta de
estruturas de armazenagem causam no
bolso do produtor e na qualidade dos
gréos depositados a céu aberto. Ouvi-
mos técnicos, dirigentes de entidades,
empresas e produtores, esses 0s maio-
res prejudicados pela falta de investi-
mento na area de estocagem de gréos
em nivel de fazenda. Sem excecdo, as
fontes ouvidas confirmam a necessida-
deurgentedeampliacdo daestruturaar-
mazenadora, capaz de dar abrigo aos
130 milhdes detoneladas da safra 2003/
2004 e aos préximos recordes de pro-
ducdo que vém por ai.

Nessa empreitada, todos tém o de-
ver de casa afazer: o governo, que deve
ampliar e capacitar as unidades arma-
zenadoras ja existentes, além de facili-
tar o acesso dos produtores ao crédito;
asempresas, ao desenvol verem soluctes
em armazenagem para o pequeno e
grande produtores; 0s técnicos, res-
ponsaveis pelas pesquisas de novas
tecnologias e o agricultor, cujo papel
fundamental € tomar consciéncia so-
bre as vantagens que um sistema de
armazenagem pode proporcionar no
poés-colheita.

Confira outros temas em destaque
nesta edicao:

| — Com a tecnologia presente nos
campos, hoje a palavra *“ perdas’ néao é
mais admissivel — especialmente na co-
|heita, momento de o produtor contabi-
lizar lucro e ndo prejuizo. Areportagem
revela as causas de tamanho desperdi-
cio e orienta o produtor a reduzr dras-
ticamente as perdas na colheita.

Il — Artigo produzido por especialis-
ta em mecanizacao da Esalg/USP reve-
la as caracteristicas das plataformas de
milho existentes no mercado, bem como
a sua melhor aplicagdo no campo.

Il — A agricultura familiar esta a
espera de solugdes em mecanizacdo
compativeis com a sua realidade. Algu-
mas empresas ja estdo no mercado dis-
ponibilizando tecnol ogia para os peque-
nos, mas muito ainda precisa ser feito.

IV — Nova lel promete baratear o
custo do seguro agricola no Brasil. A
lel esta aprovada, resta agora definir
guais seréo os produtos estratégicos e
gerenciar 0s possiveis riscos das segu-
radoras e dos produtores.

V-0 milho safrinha surpreendecom
uma producao superior em 100% em
relacdo ao ano-safra anterior. Prova de
gue o produtor esta atento ao mercado
e, mais do que isso, consciente da ne-
cessidade da rotacéo de culturas.

VI — Em tempos de apagéo, gerador
na propriedade é sinbnimo de tranqii-
lidade. Saiba aqui sobre a viabilidade
econdmica de projetos e suasaplicacoes.

Boa leitural
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AQUI ESTA A SOLUCAO

Trigo TRANSGENICO

Gostaria de ver publica-
dasinformages sobre o tri-
go transgénico. Como anda
0 estagio de desenvolvimen-
to de variedades e quando
teremos acesso as sementes
comerciais?

Fausto José Bilibio
|cadore@mksnet.com.br

R — Prezado Fausto, a
julgar pelos dltimos aconte-
cimentos, tdo cedo os agri-
cultores brasileiros néo te-
rao acesso ao trigo geneti-
camente modificado. Na cor-
rida para o lancamento de
variedades de semente co-

fl‘# mercial de trigo trans-

% génico, quemesta mais
adiantada é a gigante
da biotecnologia Mon-
santo. Atualmente néo
existe, pelos menos
legalmente, nenhu-
ma variedade detri-
go geneticamente
modificada sendo
cultivada. A multi-
nacional detém a
patente da semen-
te resistente ao
herbicida total
Roundup Ready
(RR) e prepara
terreno para o
lancamento
mundial.
No entan-
to, a reacéo
negativa de
consumido-
resemgran-
des paises
exportadores, como Cana-
da e Estados Unidos, fezcom
gue ela adiasse o lancamen-
0. “ Os agricultores cana-
denses e norte-americanos
estdo com medo de que o
mercado ndo aceite o trigo
transgénico”, reflete a pes-
quisadora da Embrapa Trigo,
Ana Cristina Albuquerque. O
proprio presidente e princi-
pal executivo da Monsanto
Co, Hungh Grant, disse que

I'L“““

<
._
O
«

0 governo dos Estados Uni-
dos ainda levara de dois a
trés anos para aprovar a co-
mercializacao do trigo gene-
ticamente modificado.

Em novembro, o governo
norte-americano solicitou a
empresa quetal produto ndo
seja comercializado antes
gue os estrangeiros aceitem
o plantio. Igualmente, o
Conselho do Trigo do Cana-
da solicitou a Monsanto lo-
cal que retirasse seu pedido
de avaliacdo da seguranca
ao ambiente. O conselho ex-
plicou que aintrodugdo des-
se novo produto poderia re-
sultar em perda de mercados

eaumento nos custospara 0s
agricultores.
No Brasil, a aceitacao

dessa tecnologia ndo é me-
nos controversa. Ha dois
anos algumas empresas
brasileirasvémexigindo da
industria fornecedora de
farinha o laudo compro-
vando que ndo se trata de
alimento geneticamente
modificado. Segundo a pes-
quisadora Ana Cristina, da
Embrapa, no mundo estéo
ocorrendo algumas pesqui-
sas envolvendo a introdu-
¢do de genes que melhorem
a aptidao panificativa, bem
como resisténcia a fungos
e a seca.

ESTRELA-Africana

Tenho umapequenafa
zenda no municipio de
Cristal/RS. Pretendo culti-
var apastagem estrela-afri-
cana, muito usada no oes-
te do Parana. Gostaria de
saber sobreaviabilidade e
também sobre a qualidade
desse tipo de pasto, assim
como o valor protéico. O
solo ndo é terra vermelha
e é parcialmente arenoso,
com partes Umidas no in-
verno. Pelo que consta,
existem dois tipos: talo
roxo e talo branco.

Antoénio Hoffmann
nativohoffmann@terra.com.br

R — Caro Antonio, a
pastagem estrela-africana,
perene e do género Cyno-
don, irradia longos e fortes
estoldes para todos os la-
dos, que crescem com mui-
tovigor e seentrelacamcom
os da planta vizinha, enrai-
zando-se nos nos, para de-
pois emitirem colmos verti-
cais muito macios e palata-
veis. Adapta-se a climastro-
picais, com precipitacbes

acima de 750 mm anuais.
Resiste muito bem ao piso-
teio e a cortes freglentes,
mas nao tolera umidade ex-
cessiva. Nao é exigente em
solo, mas parece preferir 0os
arenosos e férteis, desde
gue bem drenados. Propor -
ciona forragem de excelen-
te qualidade.

A estrela-africana ndo
produz sementes e por iSso
a sua multiplicacao é exclu-
sivamente vegetativa. Reco-
menda-se o plantio durante
a estaco dasaguas (noverm-

bro ajaneiro) emsolo Umi-
do com mudas grossas e
maduras que sdo coloca-
das no terreno a uma dis-
tancia de meio a um me-
tro. SAo necessarios cerca
de 200 kg em mudas para
formar um hectare. Essa
forrageira é altamente
produtiva no veréo, res-
pondendo muito bem a
adubacdes nitrogenadas e
podendo ser utilizada di-
retamente como pastagem
ou ceifada para posterior
fenacéo.
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Piscicultura para
engordar a RENDA

Sou assinante da revista
A Granja e estou a procura
deinformagbessobre piscicul-
turano sentido dediversificar
0s negocios daempresa. Gos-
taria de saber se vocés ja pu-
blicaram alguma matéria so-
breesseassunto e, em casone-
gativo, onde posso obter infor-
magdes confiaveis.
Ricardo Spitaliere
ricardo@hidrogeo.com.br

R — Caro Ricardo, o |
tema ‘‘piscicultura’ foi
abordado amplamente nas
Ultimas edicoes de A Gran-
ja do Ano, publicacdo que
circulatodos osanos duran-
tea Expointer, em Esteio/RS.
\océ recebera informacdes
sobre 0 assunto, mas ja po-
demos lhe adiantar alguns
dados: uma das modalidades
de aquicultura com maior
destaque no Brasil éacria-
¢ao de peixes de agua doce,
especialmenteastilapias, em
sistemas de tanque-rede ins-
talados em grandes reserva-
térios. Tal atividade consti-

tui-se em uma alternativa
viavel para geracdo de em-
pregos e renda. A forma
mais comum de criacdo de
animais aquaticos no Brasil
ainda é a praticada em tan-
gues e viveiros escavados em
terra. Avazao de agua neces-
saria a reposicao das perdas
de agua por evaporagéo ein-
filtracdo, que depende da re-
gido e das caracterigticas do
solo, podevariar del,6a234
litros/segundo/hectare, o que
deveser considerado nadeter-

minacao da viabilidade técni-
co-econdmica do empreendi-
mento. O consumo de agua
nessesstemaficaemtornode
10 litrog'segundo/hectare.

Um hectare de agua pode
produzr entre 7 e 12 tonela-
dasdepescado por safra, que,
dependendo do manejo do
cultivo, podegerar uma safra
por ano e até mesmo em me-
nor periodo de tempo. O Sis-
tema de cultivo de maior in-
tensidade por volumede agua
usa tanques-rede ou gaiolas

flutuantes, que podemficar nos
rios, lagosou agudes. Esess
tema requer acompanhamen-
to técnico especializado. Do
ponto de vista econdémico, um
sistema de piscicultura com
tanquesde derivacdo pode re-
cuperar 0 investimento total
(infra-estrutura e capital de
giro) apartir daterceirasafra.
Maiores informacfes podem
ser obtidasjunto a Associacéo
Brasileira de Piscicultores e

Pesqueiros (Abrappesq), no
telefone (11) 4526-6553.

Oleo de SOJA no mercado mundial

Estou fazendoum
trabalho paraafa
culdade e preciso
saber quanto o
Brasi| produziu e

ciacdo Brasileira
das Indlstrias de
Oleos Vegetais
(Abiove), o Pais

-
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K Estou de mudanca para Brasilia, onde assumirei %
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5,3 milhdes de
' toneladas de
| Oleo de soja em
2003/2004, ante
0s4.959 milhdes

processados em
2002/2003. Quanto
as exportacoes, esti-
ma-se que o Brasil tenha
vendido 2,4 milhdes de to-
neladas em 2003, devendo
atingir 2,9 milhdes em
2004.

exportouemdleo
de sojano ano de
2003. Também se-
riadegrande gjuda
se vocés me forne-
cessem a estimativa %}

Anderson Peixoto
Piracicaba/SP

R — Anderson, de acor -
do com previsao da Asso-

* um posto de trabalho em uma empresa de exportacdo. s
. O caso é que preciso obter 0 maior nimero possivel de‘_
+ contatos de embaixadas, 6rgaos internacionais estabeleci- u
2 dos na capital, ministérios, entre outras informagdes Uteis. .
» Onde OSSO Conseguir isso? b

| |
. Carolina Vonsaub :
“ SZo Paulo/SP &
L
o R — Carolina, existe um site mllagroso onde ,*
*, VOCE poderd acessar essas e uma série de ou- o
*, trasinformacOes Uteis para o seu traba- o

L 2
. lho. Eodicasdebrasilia.combr o
. ','
L 4
L J ""

L ]
"STapgams®

A GRANJA -9



CARTAS FAX E-MAILS

Crédito RURAL x bancos privados

Apreciando a matéria “Banco com
cheiro de terra’, publicada na edicdo
de novembro de 2003 de arevista A
Granja, chamou-me a aten-
¢do a afirmacéo de que os
bancos nacionais ndo se re-
lacionam diretamente com o
produtor, com excegdo daque-
les* cooperativos ou ligados a
montadoras’. O Banespa, hoje
pertencente ao Santander, ope-
racom crédito rural desde 1909,
tem forte vocagdo agropecuéria
e lacos consolidados junto ao
segmento do agronegécio, além
de relacionamento direto com o
produtor. Encerramos 2003 (da-
dos ainda preliminares) com cer-
cade R$ 1,4 bilhdo em 25 mil no-
vas operacOes destinadas a fomen-
tar 0 segmento agropecuério. Para
enaltecer, entre outros temas abor-
dados pelabelareportagem, aneces-
sidade daampliacdo dasfontesdere-
cursos aos bancos privados para fi-
nanciar todo o potencial agropecua-
rio deste Brasil, pois para uma neces-
sidade do setor, estimadas em R$ 100
bilhdes, apenas R$ 30 bilhdes sdo dis-
ponibilizados pelos bancos as taxas e

St

linhade crédito oficiais. Parabénspela

reportagem, inclusive adas paginas se-

guintes, intitulada “Vendo a lavoura
gue ainda néo plantei”.

Itamar Bernal

Superintendente de Agronegécios

Grupo Santander Banespa

Prezado Bernal, muito oportuna a
sua observacao sobre a participacdo dos
bancos privados no crédito rural, que
muito tem colaborado para a expan-
sdo dos financiamentos no setor do
agronegaécio. No entanto, informamos
gue foram feitos indmeros contatos
coma assessoria do Grupo Santan-
der Banespa, para que o desempe-
nho do crédito rural desta impor-
tante instituicao pudesse fazer par-
tedareportagem. Infelizmente, até
- _ o fechamento da referida edicdo,
=2 nao houve retorno para o atendi-
S mento de nossa solicitagdo. Con-
tamos com o Santander Banespa
em futuras reportagens sobre
este e outros temas.

Redacédo
Revista A Granja

O ambiente AGRADECE

Sempre que posso | eio ostextos des-
ta conceituada revista. Emboranéo tra-
balhe diretamente com agricultura,
achei de grande valia a reportagem
“Conserve, antes que seja tarde’, pu-
blicada na Ultima edi¢do (janeiro). Em
tempos de conservagdo do ambiente,
€ importante que cada vez mais vei-

culos de comunicacgo abordem o assun-
to edéem averdadeiradimensdo do pro-
blema, quando ndo sanado na hora cer-
ta. Aproveito para sugerir uma proxi-
ma reportagem sobre a qualidade do
café produzido no Brasil.
Luiz Roberto de Azevedo
Sao Paulo/SP

Acesse www.agranja.com ou mail@agranja.com

Agricultura FAMILIAR
em foco

Caros amigos!

Ao cumprimenté-loscordiamente, o
que fazemos com satisfacdo, gostariade
salientar o excelente trabalho redizado
emA Granja, edicdo dejaneiro de 2004,
sobre a importancia do marketing no
agronegocio, onde também constaram
fotos de algumas agroindlstrias de nos-
somunicipio, Crissiumal/RS, quando da
realizacéo da Expointer 2003. Nosso
municipio possui 0 Programade Desen-
volvimento Agroindustrial Pacto Fonte
Nova, referéncia paratodo o Rio Gran-
de do Sul, Santa Catarina e Parana. O
programa foi agraciado com o Prémio
Gestor Publico 2003, além deter recebi-
do premiagdes na Expointer 2002.

ac.industrial @uol.com.br
Crissiumal/RS

Prezado leitor, reportagem sobre o
programa citado est nesta edicdo, em
“AgriculturaFamiliar”, paginas60e61.
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EDUARDO ALMEIDA REIS

Os riscos da MEGA-SENA

V 4
sabido que Deus, em Suainfini-
ta misericordia, escreve certo
por linhas tortas. Prova disso
€ gque entortou as linhas de Sua escri-
tura quando me recusou o prémio de
R$ 42.700 mil — grosso modo US$ 14
milhdes — da M ega-Sena de 20 de de-
zembro. No mesmo dia, o Bradesco
anunciava a venda de uma fazenda,
em Campinas, por US$ 21,6 milhdes,
sinal de que o prémio da Mega-Sena
foi enorme, sem ter sido suficiente
para pagar a fazenda campineira.
Aqui em casa, contudo, US$ 14
milhdes seriam mais que suficientes
para desestruturar a familia e me jogar
numa aventuraleiteira contraaqual eu
me supunha vacinado desde 1980. De-
sestruturar a familia, sim, porque eu
daria US$ 2 milhdes a cada uma das
trésfilhas, complicando tremendamente
suas vidas. Astrésjovens senhoras es-
t&o naquel afase detrabal har bravamente
para conseguir peguenas grandes ale-
grias, taiscomo: o primeiro apartamento
proprio, o primeiro Saab esportivo com-
prado em leasing de 48 meses, criar
decentemente os dois primeiros filhos.
N&o parece, mas criar filhos é difi-
cil a beca e a bessa, a ndo ser para as
méaes solteiras de baixa renda, ou de
nenhuma renda, preferencial mente
menores de idade, que tém seus fi-
Ihos e os deixam para |a, por conta
do “social”. O Saab custa US$ 35 mil
em prestages mensais de US$ 500,
considerado o Toyota “velho” dado
como entrada. E o primeiro apartamen-
to préprio, inteiramente reformado e de-
corado ao custo de US$ 150 mil, dei-
xaria de fazer sentido para uma jorna-
lista que se visse, de repente, na posse
de US$ 2 milhdes cash.
S6 ai, com os primeiros US$ 6 mi-
Ihdes doados, eu estragaria as lutas, 0s
trabalhos e os sonhos das trés filhas.

Doaria, também, US$ 2 milhdes para
minha cara-metade. Creio desnecess&
rio dizer que aprimeira providénciade
uma senhora muito inteligente e culta,
profissional vitoriosa na area dos tra-
balhadores da salide mental, deveria
ser livrar-se de um marido chato, res-
mungao, neurotico obsessivo, que ron-
ca e fuma charutos.

Restar-me-iam exatos US$ 6 mi-
Ihdes. Como n&o posso fumar mais do
que fumo, e beber mais do que bebo,
ninguém precisa ter a lucidez de um
Sherloque para descobrir que boa parte
do dinheiro seria aplicada numa fazen-
daleiteira. Dizem que a vacina contra
febre amarelatem validade de dez anos,
pois a vacina contra fazendas leiteiras,
como acabo de constatar, dura apenas
20 anos, e eu ja estou fora do negdcio
leiteiro h4 23 anos.

Nas horas que precederam 0 sor-
teio da Mega-Sena, mesmo sem que-
rer, e sem acreditar que fosse eu 0 sor-
teado, andei tragando os planos da mé-
diapropriedaderural. Cercade 600 hec-
tares de terras mecanizaveis, sem es-
tradas de passagem, a boa disténcia do
asfalto.

Casa confortéavel com umabaita bi-
blioteca, luz elétrica, telefone, Internet
e TV por satélite para me deixar em
contato com o mundo. Muita agua de
nascentes proprias. Gado novo, mesti-
¢o de europeu com zebu. Estébulo fun-
cional baseado no que vi numafazenda
de Nova Odessa/SP. Sala de ordenha
em tandem. Silos de trincheira parami-
Ihares de toneladas de silagem de sorgo
e milho. Indou-
trodia, natelevi-
s80, um técnico
da Embrapa di-
zia maravilhas
da silagem de
um sorgo hibri-

do capaz de produzir 12 toneladas de
matéria seca por hectare. Maquinaria
moderna. Pivd central parairrigagéo de
100 hectares.

Boas casas de empregados, co-
municando-se diretamente com a es-
trada de acesso, para evitar as roma-
rias de compadres e comadres por
dentro dafazenda. Um Audi A-8 blin-
dado, ou, talvez, aquele jipe de luxo
Mercedes, blindado. S6 ai, na con-
ducgéo do doutor, gastaria 5% dos
US$ 6 milhdes.

E todas as demais chaturas inse-
paraveisde umafazendinhaleiteira, a
comecar pelos pregos do leite. Tudo
montado, pronto e funcionando, tal-
vez fosse possivel equilibrar as con-
tas. Nao seria exagero pensar em 300
vacas empastadas em 6timos pique-
tes de braguiardo, com silagem de boa
qualidade e uma poeirinha de farelo
para desaguar, produzindo 3 tonela-
das/leite/dia, cerca de R$ 45 mil de
faturamento mensal.

Esqueci-me do lago parasoltar ale-
vinos de tambacu. Detesto peixe ete-
nho horror a qualquer tipo de pesca-
ria, mas ha héspedes que gostam. E
numa fazenda leiteira o sujeito pode
livrar-se de tudo, mesmo dos maus
empregados, depois de algum tem-
po, quando consegue formar uma
equipe de bons compadres. Pode li-
vrar-se até dos prejuizos, se ndo for
com muita sede ao pote dos recor-
des antieconémicos. Mas nunca, ja-
mais, em tempo algum, consegue li-
vrar-se dos héspedes. =

Nas horas que precederam o sorteio da Mega-Sena,
mesmo sem querer, e sem acreditar que fosse eu o

sorteado, andei tracando os planos da média propriedade
rural. Cerca de 600 hectares de terras mecanizaveis, sem
estradas de passagem, a boa distancia do asfalto
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ESpaco so par

Adilson Andr eani



a 0 PREJUIZO

O Brasll expande sua producao de gréos a cada safra, mas

a capacidade de armazenamento ainda € a mesma de uma década atras.

Ha dois anos ainda n&o existia incentivo para a construcao de silos

em fazendas, uma obra importante, mas ainda rara no Pais

Leandro Mariani Mittmann

uem cunhou a expressao “sain-
do pelo ladr&o” ndo devia co-
nhecer a realidade da armaze-
A de gréos brasileira. Mas a defi-
para retratar essa infra-
petitividade

concedida pelo campo. Enquanto os
norte-americanos mantém estrutura
suficiente paraalojar até o triplo deuma
safraanual, por aqui existe espaco para
acondicionar apenas cercadetrés quar-
tos de um ano de colheitas. Conclusgo
m: tem pouco abrigo para muita pro-
onclusao dois: isso significa

nheiro — evadindo-

milhdes de tonel adas, tempos em que a
rede armazenadora estava apta a rece-
ber 87 milhdes de toneladas. Uma dé-
cada depois, portanto na vindoura sa-
fra 2003/2004, estéo sendo esperados
130 milhdes de toneladas, mas os es-
pacos nos silos e armazéns foram am-
pliados para apenas 93 milhdes. Os ni-
meros sdo da Companhia Naciona de
Abastecimento (Conab), que estima a
capacidade ndo contabilizada em mais
5% a 10%. Portanto, o total esta entre
97 milhdes e 102 milhdes de toneladas
— 0 que ndo altera em muito o
desequilibrio.

Mas as deficiéncias ndo se restrin-
gem as estatisticas. Mais de um quarto
dos armazéns e silos é obsoleto, pro-
prio exclusivamente para sacas
empilhadas, sistema que absorve mais
mé&o-de-obra—um item pesado em qual -
quer planilha de custos. Outra realida-
de quedepreciao Brasil diante dos con-
correntes agricolas € o indice de arma-
zenagem em nivel de fazenda: apenas
5% da producéo daqui é encerrada na
propriedade do produtor, contra indi-
ces de 30% a 35% na Argentina e na
Europa; 50% a 60%, nos Estados Uni-
dos; e 80%, no Canada, segundo o es-
pecialistaem armazenagem Tetuo Hara,
professor da Universidade Federal de
Vicosa (UFV)/MG. Néo poder estocar
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REPORTAGEM DE CAPA

em casa, em regra, traduz-se em perda
de competitividade.

Um dos maiores conhecedores bra-
sileiros sobre 0 assunto, o pesquisador
Irineu Lorini, da Embrapa Trigo,
sediada em Passo Fundo/RS, explica
gue o “ideal técnico” seriao Pais dispor
de capacidade estatica 20% superior a
safra. Portanto, para 2003/2004, o Bra-
si| deveriater armazénsesilos paraguar-
dar quase 160 milhGesdetoneladas. “De
uma safra para a outra é possivel ter
um bom incremento. A construcéo de
um silo érapida. Para2 mil, 3 mil tone-
ladas, sdo 30 dias’, constata. “Mastudo
depende de dinheiro
para investimento”,

daFederacdo daAgriculturae Pecuaria
do Estado (Famato) e do Instituto Mato-
Grossense de Economia Agricola, ten-
do por base os dados da safra 2002/
2003, a capacidade estatica dos silos e
armazéns era de exatos 15.028.559 to-
neladas — da qual uma estrutura para
1,3 milh&o estava desativada, enquanto
a producéo foi de 18.170.353 tonela-
dasdegréos. Ou sgja, insuficiénciapara
4.524.353 toneladas.
Em locais como Nova
Maring4, que colheu
166.798 toneladas de

safra, mas a estrutura

* Unidades Armazenadoras

ndo acompanha o ritmo. Nova
Ubiratd, por exemplo, teve em 2002/
2003 um disparate correspondente a
7,5 vezes a safra (497.908 toneladas
de gréos para 66.050 toneladas em ar-
mazeéns). O maior problema mesmo
se deu com parte da segunda safra de
milho, que precisou ser deixada sob
lona, na propria lavoura ou no pétio
de armazéns. Felizmente, coincidiu
com a época de pouca chuva. Mes-
mo assim, quando comegou a chover,
em setembro, em alguns locais ainda
havia milho colhido depositado a céu

aberto.
Na impossibilidade de usufruir de
armazéns, as con-

resume. “Agora, pre- sequéncias
cisariamos de uma foram|6gicas
injecdo forte do Exe- e tristes. O
cutivo”, diz, fazendo grao acabou
uma referéncia as dé- acondicionado
cadas de 60 e 70, em lugar nada
guando o governo préprio: no
edificou boa parte chd mesmo,
daatua estrutura. a céu aberto.

Milho a O produtor e
ceu aberto — o donodearma-
Mato Grosso € § zém em Sorri-
um exemplo 2 2 so/MT Adilson
C_|8§SICO do de- Hara: no Brasil, 5% da producdo é estocada na fazenda Andreani esti-
ficit. Segundo ma que per-
levantamento deu de 3% a

5% das 100 mil sacas de milho que
“armazenou” sobre o solo bruto. Por-
tanto, foram de 3 mil a 5 mil sacas
perdidas, ou prejuizo de R$ 30 mil a
R$50 mil (pelacotagdo atual). “ A gente
jogou no ch&o. Dessa forma, o gréo
em contato com o solo se deteriorou”,
descreve. A cenafoi inusitada: 0 mi-
Iho jorravado secador diretamente para
0 solo. “As pessoas passavam e fica-

gréos, ndo existia silo Situacéao Convencional Granel
paraumunicoquilode  cadastral UAs* Capac. (t) UAs
sojaou milho.

) “ Além da falta de Credenciados 461 2.547.417 568
armazém, a produgz?_lo Descredenciados 274 1.081.893 285
foi muito grande”, diz
a economista da Aptos sem contrato  1.564 5.202.690 765
Famato, Rosemeire  impedidos 3.602 11.185.236 3.819
Cristina dos Santos. _

Em municipios como  'fregular Sicaf 1.056 4.238.984 1.243
NovaUbiratde Tapud,  Total cadastrado 6.957  24.256.220 6.680
aproducéo dobraacada

Fonte: Conab/Suarm/Gecad

vam olhando. Achavam que o secador
tinha estragado”, comenta Andreani.

Apbs acotacdo valorizadado milho
em 2002, o produtor mato-grossense
investiu pesado em tecnologia na
safrinha (semente de qualidade, aduba-
¢&0). Assim, colheu além da capacida-
de dos armazéns. “Aconteceu isso na
regido toda’, conta o produtor. N&o foi
aprimeiravez que faltou espaco paraa
safrinha. No entanto, a situacéo foi me-
nos grave em anos anteriores. Agora,
como o preco despencou para R$ 10,00
a saca ou até menos, muitos ndo estao
dispostos a comercializar. Andreani,
inclusive, ainda tem 100 mil sacas da
safrinha estocadas na sua estrutura para
700 mil sacas. O problema é que a co-
Iheitade sojajacomegou. E depoisvem
a segunda safra do milho. O produtor
esta construindo dois novos silos, para
100 mil sacas, mas eles ndo estaréo
concluidos logo. O investimento de
R$ 1 milhdo saiu do proéprio bolso,
apos tentativa infrutifera de financia-
mento pelo FCO. “O governo alega
gue ndo tem recursos”’, justifica.

E néo faltou financiamento apenas
para Andreani. Rosemeire, da Famato,
aponta algumas dificuldades na obten-
¢do de crédito para silos em nivel fa
zenda. Para comecar, o proprio limite
de R$ 400 mil por tomador do
Moderinfra deixa muita gente de fora.
Ela argumenta que, na regido, os pro-
dutores costumam investir no silo pré-
prio, em média, de R$ 2 milhdesaR$ 3
milhdes. Existe a aternativa do Fundo
Constitucional do Centro-Oeste (FCO),
comlimiteindividual de R$4,8 milhdes,
mas 0S recursos ndo atendem a deman-
da. Aténovembro, foram liberados para
0 Centro-Oeste R$ 833 milhdes para

Capacidade estética de armazenagem cadastrada

Total
Capac. (t) UAs Capac. (t)
11.379.500 1.029 13.926.917
3.763.145 559 4.845.038
8.729.142 2.329  13.931.832
28.558.766 7.421 39.744.002
16.672.193 2.299 20.911.177
69.102.746  13.637  93.358.966




Nova Linha de Maquinas de Limpeza SCS
e Secadores de Coluna ADS

| 4 7
SCS >
’,//'///-E,LEA'::HHE ’:EIHTJNE e

¥ Automacio de todas as tarefas
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uma necessi dade estimada pela Famato
de R$ 1,4 bilhao.

Dostempos do | BC — Ha poucas
semanas, a Conab conclui 0 mais re-
cente levantamento da capacidade es-
téticade armazenagem do Pais. Foram
registradas 13.637 unidades com dis-
ponibilidade para exatos 93.358.966
toneladas. Desse total, mais de 24 mi-
IhGes sdo de armazéns convencionais,
0u sgja, sistematizado para sacarias. E
uma estrutura ja superada, principal-
mente pelo ponto de vista econdmico.
Muitos destes sdo remanescentes do
extinto Instituto Brasileiro do Café
(IBC) e ndo podem nem ao menos ser
adaptados. A alternativa € mesmo
implodi-los. Esses armazéns conven-
cionais exigem mais mao-de-obrapara
operar a carga e descarga.

Segundo Denise Deckers, superinten-
dente de Armazenagem e Movimentacéo
de Cargas da Conab, a estrutura para 93
milhdesdetoneladaspodevariar enmais
5% a 10%, ja que até poucos anos atrés
0 dono do armazém néo precisava pres-
tar informactes para a Conab. Mas des-
deale 9.973, de 20 de maio de 2000,
ele é obrigado a fornecer dados para o
técnico que o visita. Deve informar até
mesmo o0 volume em estoque, para que
0 governo possa estabelecer politicas
agricolas. Ainda conforme Denise, a
qualidade dessas construcfes varia de
“extremamente modernos’ a outros
muito deficientes, praticamente fora de
condic¢des técnicas de utilizacgo.

A propria Conab teve o seu com-
plexo de armazéns dizimado pelas
privatizacGes. As mais de 500 unidades
de meados dos anos 80 foram reduzi-
das a48 no inicio de 2003. Apenas em
2001, foram desativados 108 armazens.
A realidade dehojeéqueaConab édona
de apenas 84 unidades (para 2,1 mi-
Ihdes de toneladas), somente uma das
quais situada nos trés Estados do Sul,
em Ponta Grossa/PR. A companhia
mantém credenciadas unidades para
absorver apenas 13,9 milhdes de tone-
ladas (incluindo-se a rede privada
alugada). Entre uma das funcdes da
companhia, esta estocar de uma safra
para outra grandes quantias de gréos
pararegular o mercado em caso de bai-
xa oferta.

Com gargalondo ha crescimento—
Quando o tema é armazenagem de gréos,
ha uma opini&o unénime entre especia
listasou liderancas do segmento: o Brasil
precisa resolver esse gargalo urgente-
mente, uma missao a ser partilhada por
governos, organizacles e pelos pro-
prios produtores. “Nao se pode falar
em crescimento de safra sem o cresci-
mento daarmazenagem”, al ertaJodo de
Almeida Sampaio Filho, presidente da
Sociedade Rural Brasileira. “ Seo Brasil
quiser crescer, tera de se desdobrar
para ampliar a sua capacidade de
armazenamento.” Sampaio Filho apon-
ta como principal prejuizo ao produ-
tor sua necessidade premente de entre-
gar a safra. Ele ndo consegue usufruir

Paul.!(urtz

E preciso,
sobretudo,
saber guardar

especialista Irineu Lorini, pes-

quisador da Embrapa Trigo e
integrante da diretoria da Associa-
¢ao Brasileira de P6s-Colheita, tem
uma preocupacgdo maior quando o
assunto € a armazenagem: mais do
que sua falta, para €ele outro prejui-
70 sério é a qualidade da armazena-
gem. Um levantamento de 1993 do
Ministério da Agricultura aponta-
va que 20% da producgé@o nacional
é desperdicada em trés momentos:
colheita, transporte e armazena-
mento. Desde |4, nenhum outro es-
tudo foi feito, mas Lorini ndo acha
que o indice tenha sido alterado.
Portanto, 26 milh6es de toneladas
de gréos, da safra 2003/2004, dei-
xardo as lavouras, mas ndao chega-
réo ao destino final.

Esse problema se torna ainda
relevante a partir do momento em
gue cresce a armazenagem em ni-
vel de fazenda, uma tendéncia de
trés, quatro anos para ca, segundo
Lorini. “O que nos preocupa € que,
nesse meio, ndo existe formagao de
profissionais para a armazena-
gem”, lembra o pesquisador. Nem
sempre o produtor esta atento em
se preparar ou instruir os funcio-
narios para executar de forma cor-
reta processos como secagem e lim-
peza. “ O nivel de escolaridade de
guem trabalha com armazenagem
€ muito baixo” , lamenta Lorini, que
n&o inclui nesses grupos organiza-
¢Bes como as cooperativas.

Barreiras auto-impostas — O
pesquisador alerta para a verda-
deira barreira comercial que o
Pais esta se criando por estocar
de forma inadequada o que pro-
duz. Um caminh&@o abarrotado de
trigo que chega a um moinho com
um Unico inseto na carga é obri-
gado a dar meia volta. Também sao
feitos exames dos niveis de resi-
duos quimicos, contaminantes e
de micotoxinas. E se caso a pre-
servacao dessa carga tenha fica-
do a cargo de alguém malprepa-
rado? Lorini cita o exemplo de uma
carga de trigo acusar transgenia,
ja que o armazém que havia esto-
cado soja geneticamente modifica-
da ndo tinha sido limpo adequa-
damente. “ A rastreabilidade esta
exigindo qualidade do armazém.
Isto € bom. Estamos acordando.”




da chance de comercializé-laquando o
preco melhor [he convier.

Macel Caixeta, presidente da Co-
missdo de Gréos, Cereais, Fibras e
Oleaginosas da Confederacdo Nacio-
nal de Agriculturae Pecuéria (CNA),
guestiona como sera possivel fa-
zer arastreabilidade ou segregar
graos transgénicos e ndao-
transgénicos sem uma estrutu-
ra da armazenagem adequada
para implementar os dois
controles. “Como vamos
separar esses graos?”,
pergunta. Caixeta tam-
bém critica as linhas de
crédito Moderinfra.
Para ele, sdo “recursos
irrisorios’ e de dificil
acesso por causa da
burocracia. “E mono-
pélio do Banco do Bra-
sil, que esta exigindo
muito.”

Foco na ponta erra-
da — Os problemas de
armazenagem no Brasil tém umaexpli-
cacdo histéricae um culpado. Atéoini-
cio do ano 2000, ndo existia nenhum

|

Caixeta, da CNA, critica a
burocracia daslinhas de crédito

incentivo ou mesmo conscientizacao
por parte do Poder Publico para que
0 produtor investisse na infra-estru-
turanapropriedade. Ele colhiaeime-
diatamente encaminhava ao cerealista
ou a cooperativa de sua regido. Con-

forme Tetuo Hara, da UFV, desde
ainda antes da década de 50, quan-
do comegaram a surgir armazéns
para gréos no Pais, o0 governo e as
cooperativas partiam do principio
“deixa que eu cuido”. “Recen-
temente, o produtor se deu
conta’, dizHara. Eleestima
gue hoje 5% da producéo
nacional ja seja acolhida
na fazenda, um indice
gueerainferior a2% ha
duas décadas.

Todos os érgdos ou
programas governa-
mentais inventados na-
gueles tempos até o fi-
nal dos anos 90 —
Cibrazém, Pronazém,
Prodezar, CFP, Cobal,

Conab etc. — miravam a expanséo do
complexo armazenador estatal, de
cooperativas ou mesmo a de inter-

mediarios (privados). “A filosofia era
muito forte de ndo incentivar aarmaze-
nagem em nivel de fazenda”, descreve
0 professor Hara. Foi um erro terrivel.
“Em qualquer Pais produtor de gréos,
a estrutura da armazenagem fica nafa-
zenda’, avalia. Eleressaltaque, em lu-
gares como o oeste do Canada, 0s pro-
dutores podem guardar em casa 85%
do que produzem.

O roteiro normal de uma producéo
de gréos principiano silo naproprieda-
de, depois a transferéncia por coleto-
res (localizados na regido), na seqiién-
cia chega a intermediarios (coletores
maiores) e, por fim, a subterminais ou
terminais, grandes cooperativas e ex-
portadores. Ou sgja, 0 Ultimo momento
antes de ser beneficiado ou deixar o
Pais. “No Brasil, comegou exatamente
ao contrério: iniciou nos terminais!”,
espanta-se Hara, diante da histéria da
armazenagem no Pais. “O Programa
Nacional de Armazenagem (Pronazém),
nos anos 70, quando chegou ao produ-
tor, o dinheiro acabou.” Agora,
complementa Hara, sdo tempos de ar-
mazenagem em nivel de fazenda e
rastreabilidade.
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Egidio, de MT, investiu R$ 1 milhdo

em silos e agora economiza no frete

Vender quando se deseja —
Armindo Mugnol, que planta 2.500
hectares de soja, outros mil de trigo,
além de pastagens, em Tupanciretd/
RS, aproveitou acapitalizacdo histori-
ca que a recente safra lhe propiciou e
resolveu um problemaque o afligiaha
tempos. Investiu de R$ 700 mil a 800
mil (R$ 250 mil financiados pelo
Moderinfra e o restante de recursos
proprios) para construir dois silos —
cada qual com capacidade para 2.100
tonel adas — equi pados com el evadores,
mesa densimétrica, maquina de clas-
sificacdo, além de um armazém de
1.625 metros quadrados. Dessa for-
ma, o produtor de gréos e sementes
livrou-se de uma série de contratem-
pos e prejuizos no pds-colheita.

A principio, como guardaratudo em
casa, na colheita suas preocupactes
serdo restritas a essa fungdo. N&o pre-

cisaracorrer atrasde caminhdes. “ Ago-
ravou entregar conforme a necessida-
de’, explica. Também deslocara a pro-
ducdo quando o custo do frete estiver
mais barato. Na sua regido, na
entressafra o preco do caminh&o cal em
média 30%. Mas Mugnol ja viu custar
R$ 35,00 atonelada, R$ 30,00 amenos
do pico. Além disso, podera manter o
trigo para vender em maio ou junho,
gquando a cotacao esta, em média, 20%
superior ade dezembro ejaneiro. Ante-
riormente, o trigo tinha de dar lugar no
silo que ele jadispunha (para 2.400 to-
neladas) a colheita de verdo. “Com o
produto dentro da propriedade, posso
oferecer para cinco ou seis comprado-
res’, complementa. “ Antes, pagavam o
gue bem entendiam.”

Custo do frete paga a prestacéo —
O produtor de Lucas do Rio VerdeMT
Egidio Raul Vuaden gastavaR$ 100 mil
por ano apenas em frete para deslocar
o fruto de 1.600 hectares de soja, 800
hectares de milho e 400 hectares de ar-
roz por 70 km até umatrading. Ao cus-
to de R$ 1 milhdo, no final de janeiro
passou a disponibilizar na fazenda de
uma estrutura para armazenar 110 mil
sacas (6.600 toneladas). Do investi-
mento, R$ 600 mil foram financiados
pelo Fundo Constitucional Centro-Oes-
te (FCO), cujo valor das parcelas, so-
mado a despesade manutencéo do silo,
sera inferior ao que lhe tomavam os
caminhdes.

Vuaden, que também planta algo-
déo em 450 ha, explica que o frete
encarecia porque os caminhdes pre-
cisavam ficar parados na lavoura,
aguardando a vez para serem carre-
gados. Além
disso, na hora
de serem es-
vaziados, en-
frentavam fi-
las e, por ve-
zes, a carga se
deteriorava na
espera. Com
sloemcasa e
poderaredizar a
secagem e lim-
peza. Assim,
além de néo
precisar pagar
pelo desloca-
mento desse
peso extra, a
saca de soja

limpa e secavale R$ 2,00 amais, ade
milho, R$ 1,00.

Mais do que tudo, agora Vuaden é
realmente dono de fato de sua produ-
¢ao, ndo apenas de direito. “N&o mis-
turo o meu produto com os dos ou-
tros. Se eu quiser fazer um produto
diferenciado, fagco”, revela. A idéiadele
e a de outros agricultores da sua re-
gido, organizados pela Famato, € no
futuro exportar diretamente, sem a
intermediacdo detradings. E, paraisso,
0 produto precisara estar pronto para
0 porto: seco, limpo e classificado.
Apenas quem tem silo proprio deixao
gréo nessas condicoes.

Do préprio bolso — No fina de
2001, o Brasil conheceu a primeira li-
nha de crédito para a armazenagem em
nivel defazenda. Foram disponibilizados
R$ 100 milhdes via Finame, Fundo
Constitucional Centro-Oeste (FCO) e
Fundo Constitucional Nordeste (FNE).
Atualmente, a principal linha é o
Moderinfra, que também contempla
projetos de irrigacéo. S0 R$ 500 mi-
Ihdes, com contratos individualizados
com limite de R$ 400 mil, juros de
8,75% a0 ano fixos e oito anos de pra-
Z0 para pagar (até trés dos quais de
caréncia). “A operacionalizagdo ainda
nado estdadequada’, avaliaDuiliodeLa




2003/2004
130 milhoes

Corte, diretor comercial da
Kepler Weber, uma das trés
maiores empresas do setor no
mundo e dona de cerca de 55%
do mercado interno.

Além da burocracia citada
pelo executivo, alimitagéo de
empréstimo exclui projetos
maiores. Afinal, com R$ 400
mil € possivel construir uma
estrutura para armazenar en-
tre 900 e 1.000 toneladas. No
caso da soja, significa uma
producéo gerada por algo en-
tre 300 ha. Um verdadeiro
minifundio no Centro-Oeste.
“Para o0 Estado de Mato Gros-
so, esse valor (R$ 400 mil) é
pequeno. Na Regido Sul,
abrange um nimero maior de
silos’, informa De La Corte.
Por essa razdo, mas também
porque o produtor tem se ca-

pitalizado significativamente

nas Ultimas safras, a
Kepler Weber constatou
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que o agricultor tem bancado do préprio
bolso 75% do valor do investimento.

Independentemente das dificulda-
des, o certo é que o sonhado incre-
mento daarmazenagem em nivel defa-
zenda esta em curso. A Kepler Weber,
sediada em Panambi/RS, esta traba-
Ihando no seu limite. Tem espicha-
do seus prazos de entrega para
110 dias.

Cooperativas investem
bilh6es — As cooperativas
sdo donas de 23,6% da capa-
cidade armazenadora brasilei-
ra — 25,6% do total a
granel e 18,7% da
ensacada. “Preci-
samos melhorar
muito. Vamos tra-
balhar para isso”,
explica o presiden-
te da Organizagéo
das Cooperativas
Brasileiras (OCB),
Marcio Lopes de
Freitas. Ele revela
que as cooperativas tém investido
entre R$ 1,5 bilhdo e R$ 2 bilhdes ao
ano em estruturas de armazenagem,
ndo apenas para erguer silos novos,
mas também em modernizar osjaexis-
tentes. As organizagOes geram cerca
de 40% da produc&o nacional de
gréos, por isso torna-se inevitéavel alu-
gar armazéns privados.

“A cada ano, vamos tendo mais
gargalos”, reconhece Freitas. “Uma
coisa puxa a outra; se tem producéo,
tem de criar condi¢Bes. A voracidade
(dos produtores) € muito mais pesa-
da. No Parana, na ultima safra, os ar-

e
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Freitas, da OCB: cooperativas dominam
23,6% da capacidade armazenadora

mazéns foram as carrocerias dos ca-
minhdes.” Paraele, asolucéo é dbvia:
mais investimentos. O Programa de
Desenvolvimento Cooperativo para
Agregacdo de Valor a Producéo
Agropecuéria (Prodecoop) destinou
R$ 250 milhdes na safra passadae pre-
vé R$ 450 milhdes para a de
2003/2004, para modernizar 0s
sistemas industriais e de
comercializagdo de cooperati-
vas. Olimiteindividua édeR$
20 milhdes. Freitas também
sugere que, além deinvestir, o
governo precisa atrair
capital privado, até
mesmo internacional.
A alternativa
SiloBag — Uma op-
¢do emergencial dear-
mazenagem, ja apro-
vada pelos argenti-
nos e aindaincipiente
no Brasil, chama-se
SiloBag, uma bolsa
produzida com [ami-
nas especiais de polietileno de baixa
densidade, com formato de tunel de
60 metros de comprimento e 2,1
metros de didmetro. Cada unidade tem
condicdes para armazenar, até por 12
meses, de 180 a 200 toneladas de
gréos — 3 mil a 3.333 sacas. O mate-
rial, que é descartavel apés uma uti-
lizag&o, tem um custo que varia de
R$ 0,90 a R$ 1,00 por saca, incluin-
do-se mé&o-de-obra e 0 equipamento
usado para embutir os gréos, a
“embolsadora’. O SiloBag possui ta-
manho Unico, mas pode ser cortado,
conforme a necessidade.

Osmar Bergamaschi, representante
no Brasil da empresa argentina que
fabrica o produto, revela que o silo
possibilitao armazenamento de gréos
com umidade de 16%. De acordo com
Bergamaschi, no interior do silo, os
gréos consomem o oxigénio disponi-
vel, e a menor atividade aerébica fa-
vorece a conservagdo. “Testes e ex-
periénciastambém indicam que atem-
peratura do produto sofre poucas al-
teracdes. Por isso, € mantido com as
mesmas caracteristicas, propriedades,
valor nutricional e temperatura do
momento da armazenagem”, argu-
menta. No ano passado, na Argenti-
na, 17% dos gréos foram acondicio-
nados em SiloBag. A estimativa da
empresa € de que 1,5% da safra bra-
sileira de soja seja armazenada nesse
método.

Treinamento — Um dos poucos|o-
cais em que se forma profissionais ha-
bilitados atrabalhar neste setor € o Cen-
tro de Treinamento em Armazenagem
(Centreinar), mantido desde 1976 na
Universidade Federal deVigosasdMG. Em
25 anos, foram habilitados mais de 13
mil pessoas, desde operadores basicos
de silos até pos-graduados em armaze-
nagem. Os professores do Centreinar
também oferecem cursos nos mais di-
versos lugares e ja formaram profissio-
nais de outros paises. “O produtor ndo
conhece armazenagem e fica a mercé
de vendedores’, explica um dos consul-
tores do Centreinar, o professor da uni-
versidade Tetuo Hara. Nas universida-
des, armazenagem é abordada com a
devidaatencéo apenas nos cursos de en-
genharia agricola.
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Fique de .
olho no bénus —
Guardar bem, mais do
que néo perder, pode signi- T
ficar ganhar mais. A rastreabilidade .

ja chegou e quem consegue adoté-la e

esta recebendo um bodnus do merca- | da coo- T TEES

do. Hara explica que o milho, apesar | perativa a sua . ; &
de ser uma commodity, pode receber | carga serd misturadaa @~ ¢ P
valorizagOes diferenciadas conforme | outras. Damesmaforma, caso

sua coloragdo em mercados europeus | a soja convencional seja premiada

e japonés. Mas, para isso, € necessa- | pelo comércio em detrimento a

rio que o produtor mantenha o cereal | transgénica, cabera ao produtor

estocado em casa, pois no armazém | segregé-la em sua propriedade. m S

Para vencer no agronegacio, jo ndo basta plontar ¢ colher

bem. E preciso ter o melhor tecnolegio oo processor e
armazenar 4 sua safro. Agregor valoras oo grio, jo que
a diferengo de prego poge pelo mercodo omortizo este
investimento em prozo recorde, Faco as contas, & COMIL

tem a solucao adeguada pam sua necessidode.

& COMIL produz, com fecnalogso de ponta, limha completa de siles,
elevodores outoporfantes, correios tronaporfodoros, maguinas de
Ermperg @ pre-Simpero, sedcodonss de uxs conbinug ou irdermiténte,
fulbos de gapedican & reacas fromaporfadoms
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Pode-se admitir o prejuizo causado pela chuva ou falta dela, por uma doenca

devoradora, mas jamais aquele provocado pela colheita mal realizada. Equivocos

como a regulagem malfeita da automotriz, grao colhido muito Umido ou muito seco

tém uma solucdo pratica e barata: mudanca de atitude

momento mais esperado de
guem lida com o campo néo
pode ser aquele que Ihe pro-
vocarda 0 maior desapontamento —
leia-se prejuizo. A colheitaquefaz os
olhos do produtor brilharem exige
dele as mesmas atencdes e cuidados
dispensados ao preparo do solo, es-

Leandro Mariani Mittmann

colhadasemente, plantio, controle de
pragas e doencas e assim por diante.
Iniciar a colheita na hora inadequada
de maturagdo ou de umidade do gréo
e/ou regular de forma errénea a co-
Iheitadeiraimplicard, obrigatoriamen-
te, perdas, numeros que podem ser
equivalentes ao que seria o lucro. E

perder porgque choveu demais ou de
menos, tudo bem; afinal, o que se po-
deriafazer? Mas, perder porque se co-
lheu mal, é inadmissivel.

Os numeros do desperdicio de soja
no momento da colheita sdo de arre-
piar. Estima-se que duas sacas por
hectare “somem” em consequiénciade
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varios equivocos. Portanto, na safra
2003/2004, pelo ralo serdo “escoa-
dos” 42 milhdes de sacas — ou 2,52
milhdes de toneladas — gerados pel os
21 milhbes de hectares plantados, se-
gundo aConab. Um prejuizo de R$ 1,89
bilhdo, considerando-se a saca cotada
aR$ 45,00. Estudos da Embrapa Soja,
de Londrina/PR, consideram aceita-
veisum indice de desperdicio de 0,75
(45 kg) a uma saca por hectare. No
Parang, essa estatistica fica em 1,1
sacapor hectare, menos da metade das
2,4 sacas observadas em Goias e as
2,3 em Mato Grosso. Mas as coisas
até estdo melhorando, pois ha 20
anos, as perdas em nivel nacional ba-
tiam em 4 sacas por hectare.

Divulgagéo

Para o pesquisador da unidade pa-
ranaense da Embrapa Nilton Perreira
daCosta, trés sdo asrazfes dessa ver-
dadeiratragédia: colheitacom umida-
de fora do recomendado — entre 13%
e 15%, maquinario mal regulado e
ineficiéncia do operador. “Um item
esta associado ao outro”, ressalta.
“Muitos colhem milho, a méaquina suja,
mas eles colherdo soja’, acrescenta ou-
tro exemplo. “Até uma saca por hectare
de perda é tolerével, mas € possivel até
menos’, garante. Costa complementa
que o desperdicio ndo tem relagdo com
a idade da colheitadeira. “N&o quer di-
Zer que uma mais nova colhera melhor
gue umamaisantiga’, esclarece. O pro-
blema sdo mesmo os descuidos.

Causasdiretas— A operagéo ina-
dequada e a ma regulagem da colhei-
tadeira constituem-se nas causas di-
retas de desperdicio, e sdo 0 motivo
principal das perdas nesta etapa do
sistema de producao. O trabalho har-
monico entre o molinete, barrade cor-
te, velocidade de trabalho (desloca-
mento), cilindro e peneiras, é funda-
mental para uma colheita eficiente,
com o minimo de desperdicio. Con-
forme Costa, 0 molinete, que tem a
funcéo de recolher as plantas sobre a
plataf ormaa medida que sdo cortadas
pela barra de corte, ndo pode deixar
que as plantas extraidas caiam forada
plataforma. Da mesma forma, deve
recolher aquelas acamadas. “A velo-
cidade deve ser ligeiramente superior
avelocidade de deslocamento da méa-
quina’, sugere.

A barra de corte precisa trabal har
0 mais proximo possivel do solo, para
deixar o minimo de vagens presas nos
restos da cultura que permanecem na
lavoura. A velocidade de deslocamen-
to da maquina precisa estar sincroni-
zada com a velocidade das |aminas e
do molinete, de 4 a 6 km/hora. “Po-
rém, os casos devem ser considerados
individualmente”, lembra. No cilindro
detrilha, as perdas geralmente n&do sdo
muito elevadas, mas quando a lavou-
raé para semente, avelocidade ou ro-
tacéo do cilindro constitui-se num fa-
tor importante para reduzir estragos
por dano mecanico. Dessaforma, é ne-
cessario que sgjaregulado a suavelo-
cidade sempre que a umidade da se-
mente caia nas horas mais quentes,
quando elas podem sofrer maiores
danos. “A velocidade do cilindro de
trilhando deve ultrapassar arecomen-
dada no manual do operador da co-
Ihedora, que geralmente se situa ao
redor de 500 rpm”, destaca.

Segundo informagdes da Embra-
pa Soja, entre 80% e 85% das perdas
na colheita da soja ocorrem nos me-
canismos de corte e alimentagdo. En-
tretanto, namaior parte, esses nime-
ros tornam-se minimos se forem to-
mados uma série de cuidados. E nor-
malmente o desperdicio nas etapas
trilha, separagéo e limpezarepresen-
ta de 12% a 15% das perdas totais.
Porém, em algumas situagdes, podem
superar até mesmo as perdas da pla-
taformade corte. Mas podem ser pra-
ticamente eliminadas, desde que fo-
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rem seguidas as orientacoes realiza-
das por especialistas.

Milho: colheita comega antes —
A colheita adequada do milho preci-
sa ser iniciadabem antes. Renzo Gar-
cia Von Pinho, professor da Univer-
sidade Federal de Lavras (Ufla/MG),
aponta como fundamental o controle
das ervas daninhas, em especial acor-
da de viola — esta muito comum em
milharais —, para que n&o dificultem
demais o processo de colheita. Além
de embuchar a méaquina, a planta au-
menta o indice de umidade do mate-
rial colhido e, é claro, constitui-se
numa impureza. “ Se néo fizer o con-
trole efetivo, é problema sério. Tem
de fazer um bom controle no inicio”,
adverte Von Pinho.

O cereal estara apto a ser tirado da
lavoura ao aparecer uma camada ne-
gra na ponta dos graos, periodo em
que a agua representa de 30% a 40%
do seu peso. No entanto, a colheita-
deira so deve entrar em agdo quando
esse indice cair para18% a22%. “ Se-
ndo havera muito dano mecanico ao
gréo”, lembra o professor. O tempo
que o milho permanece na lavoura e
0 seu nivel de umidade tém relacdo
direta, e é decisivo paraevitar perdas
por danos mecénicos. Von Pinho apre-
senta o seguinte estudo: com seisdias
ap6s a maturacdo, a umidade esta em
25% e perdas de 1,5%; com 20 dias, a
umidade esta em 20% e o desperdi-
cio éde 3%; a 50 dias, aumidade éde

15% e as perdas che-
gam a 14%. “Quanto
mais tempo passa da
maturidade, mais per-
das haverd’, resume.

O planejamento
da colheita e a regu-
lagem da automotriz
complementam os
cuidados para se ob-
ter da plantacédo o
maximo que elapode
gerar. O professor
sugere cuidados para
evitar perdas nascin-
CO etapas de processa-
mento do milho dentro
dacolheitadeira: reco-
Ihimento, alimentagéo,
debulha, separacdo e
limpeza. Lembra que,
em caso de duvidas, é
recomendéavel procu-
rar aorientagdo deum
especialistaemregula
gem daméguina—que
saiba, até mesmo,
quantificar as perdas.
Ent&o, o primeiro pas-
S0 serd, naturalmente, determinar as cau-
saseem qua das etapas esteja se dando
0 desperdicio. “ Até 5% sdo perdasrazo-
aveis’, considera.

Von Pinho ressalta, ainda, que o
produtor deve estabelecer, com ante-
cedéncia, o planejamento detalhado do
plano de colheita: subdividir adreaem

Von Pinho, da Ufla: *“no milho, quanto mais tempo passa da maturidade, maiores serdo as perdas”’

Costa, da Embrapa Soja, diz que o desperdicio ndo tem relacéo
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Divulgagao

com a idade da colheitadeira, o problema sdo os descuidos

glebas, estimar a producéo e o tempo
gue sera necessario para o trabalho,
certificar-se de que as col heitadeiras
sdo suficientes, assim como os car-
retdes e ter definido em que local
seré feita a secagem. E alerta: ape-
sar de a colheita poder ser feita com
umidade de 22%, jamais se deve ar-
mazenar com mais de 14%.

Por fim, fazer o orcamento de
todo o processo. “A colheita repre-
senta mais ou menos 15% do custo
total de umalavourade milho”, esti-
ma. Segundo ele, o rendimento, con-
siderando-se a velocidade de 3,5 a5
km/hora, depende do espacamento
das fileiras e do nimero de bocas da
plataforma da colheitadeira: 70 cm
entrefileiras—rendimento de 0,3 ha/
hora, com plataforma de uma boca;
70 cm entre fileiras — rendimento de
1,8 ha/hora, com plataforma de seis
bocas. “lsso proporciona um rendi-
mento de 150 a 180 sacas por dia”,
explica

Feijao: o problema é outro —
No caso do feijéo, um dos principais
problemas ndo séo nem 0s equivocos
na colheita, mas a falta de cultivares
apropriadas as maguinas. O pesqui-
sador José Geraldo da Silva, da Em-
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m Cambé, regido de Londrina, no
noroeste paranaense, um CoNCurso
revolucionou as estatisticas de perdas na
colheita da soja. Sob a coordenacdo da
Emater e promovido pela prefeituralocal,
Cooperativa Corol e Conselho Municipal
de Desenvolvimento Rural, o Concurso de
Perdas na Colheita — em sua 11° edigédo
neste ano — tem obtido indices quase ir-
reais. Em 2003, o campedo registrou per-
das de apenas 2,13 kg/ha. Vale recordar
que a estimativa nacional € de 120 kg
“ evaporados’ nos mesmos 10 mil metros
quadrados. A média das 100 col heitadei-
ras que participam do evento € de 46 kg/
ha, praticamente os 45 kg que a Embra-
pa considera perfeitamente aceitave's.
Na primeira edicdo, pouco mais de
uma década atras, a média era de 2,4 sa-
cas perdidas por hectare. Havia produtor
colocando fora até seis sacaghectare, re-
vela o técnico agricola Romeu de Souza,
gerente do escritorio local da Emater. Se-
gundo €ele, o concurso e um amplo pro-
grama de conscientizag&o, incluindo-sede
palestras a situagdes em que o operador €
instruido a parar a colheitadeira e obser-
var o quanto de soja esté deixando no solo,
mudaram a sSituagdo. Nessas visitas, em
meio ao trabalho de colheita, os técnicos
catam os graos extraviados atras da co-
|heitadeira, oscolocamno copinho desen-

Concurso comprova: perdas podem ser minimas

volvido pela Embrapa, que quantifica o que
aquilo representa na totalidade de perdas por
hectare e, por consequiéncia, naquela safra.
Assim, o produtor vé facilmente o tamanho
do prejuizo. “ A gente comegou a mobilizar
as pessoas. Dar o treinamento. Mostrar o
guanto estavam jogando fora” , conta.

O principal erro constatado era o des-
compasso da velocidade da automotriz e a
do molinete. * O pessoal empregava muita ve-
locidade na maquina. E a pressa para co-
lher” , diagnostica Souza. Mas equivocos
como estendo é cometido entre os seisirmaos
enove sobrinhos da familia Perruci, que cul-
tivam 1.000 hectares de soja, milho e trigo.
Os Perruci sdo uma presenca confirmada
sempre entre os primeiros posicionados do
concurso — inclusive com quatro primeiros
lugares. Segundo um dos irméaos, Anténio, o
segredo para se colher bem é regular ade-
guadamente a colheitadeira, além de prepa-
rar o terreno para que ndo prejudique a co-
Iheita. “ Aqui as maquinas sao sempre revi-
sadas e tudo é regulado”, revela. “ Uma coi-
sinha, um pequeno detalhe, faz a diferenca” ,
destaca. “ Vocé faz tudo certo até a hora da
colheita, ai vai jogar fora? O que ficaria na
lavoura, a gente leva para a cooperativa.”

A cada época de safra, integrantes da
comissdo do concurso aportam, de surpresa,
sempre apds o meio-dia (portanto, quando o
clima estd mais quente, mais propicio a per-
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das), naslavouras em processo de colhei-
ta. A vista inesperada é para evitar que o
produtor escolha a gleba mais propicia a
colheita. Sho feitas trés amostragens mi-
nuciosas em 2 metros quadrados atras de
cada colheitadeira, uma tecnol ogia de me-
dicdo desenvolvida pela Embrapa. Cada
gréo caido €é catado e contabilizado. Em
junho, numa tradicional festa, s8o anun-
ciados os melhores, que recebem eletro-
domésticos como prémios.

brapa Arroz e Feijéo, explica que as
variedades brasileiras sdo as mesmas
de 20, 30 anos atras, tém porte baixo
e prostram-se facilmente. “ As maqui-
nas evoluiram muito, mas o feijéo
evoluiu pouco”, sintetiza. Mesmo as-
sim, ha variedades mais adaptadas,
que facilitam a colheita por terem as
vagens mais distantes do solo e resis-
tirem ao acamamento. Ele revela que
a Embrapa esta em “fase de acaba-
mento” paraformar e liberar cultiva-
res proprias a colheita mecanizada.
Independentemente dessa dificul-
dade, cuja resolucédo esta fora do al-
cance do agricultor, ha uma série de
procedimentos recomendados para se
realizar a colheita ideal. A primeira
observac&o deve-se dar ainda no plan-
tio. As sementes ndo podem ser depo-
sitadas em sul cos profundos, que difi-
cultardo o trabalho futuro da colheita-
deira — principalmente por causa das
caracteristicas do feijoeiro (vagens bai-
xas e tendéncia a prostracdo). “O maior
problemaéaqualidadedo plantio”, res-
salta Silva. Depois, amaregulagem do
mecanismo do trilhamento da maqui-
na, que acaba por danificar o gréo.

Na hora da colheita, jamais fazé-
la caso a umidade do gréo estiver
abaixo de 15%. “Se a umidade for
muito baixa, s6 sai farelo de grao”,
adverte o pesquisador. Ele esclarece
gue a melhor maneira para saber o
momento exato da colheita ainda é o
visual: as folhas de baixo secam e os
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Silva, da Embrapa Arroz e Feijao, recomenda jamais colher o feijao
caso a umidade do gréo estiver abaixo de 15%

gréos apresentam-se bem formados.
No caso de colheita com automotriz,
sugere que seja aplicado um desse-
cante, uma vez que feijoeiro ndo
amadurece de forma uniforme. Ja na
colheita pelo método indireto (reali-
zado em duas etapas, por duas méa-
quinas, uma que corta e a outra que
debulha), o desse-
cante é desneces-
sario porque a
planta acaba se-
cando ao ser depo-
sitada no solo.
Arroz: cuidado
com a umidade —
A maneira mais
fécil para perder
dinheiro na co-
Iheita do arroz é
nédo observar a
umidade do gréo.
O pesquisador da
Embrapa Arroz e
Feijdo, Emilio da
Maiada Costa, es-
clarece que nunca
a umidade pode
estar inferior a

.
!

Francisco Lins
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20%. E preciso, ainda, ter cuidado na
medi¢do do indice, pois o grau na pon-
ta e na insercao da panicula é dife-
rente. “A maturagdo ndo € homogé-
nea’, alerta. Portanto, € necessario fa-
zer amédia. O grao muito seco aca-
ba sendo agredido e perde conside-
ravelmente o valor de mercado.
“Cada variedade tem o seu limite”,
esclarece o pesquisador da Embrapa
Arroz e Feijdo. Algumas aceitam o
corte com umidade minima de até
16%. “Falta um pouco dessa infor-
macao ao produtor”, adverte.

Maia destaca também a importan-
ciadeo produtor conhecer bem as ca-
racteristicas da variedade, para co-
Ihé-la no momento exato, pois cada
qual tem o seu ciclo de vida. No es-
tagio imediato apds a colheita, ele
lembra daimportancia de ndo mistu-
rar lotes de arroz com diferentes
umidades nos contéineres ou sacas,
pois os graos secos absorvem agua
dos demais e acabam trincando. E
gréos muito Umidos ndo tém distri-
buicdo uniforme de amido. Eles aca-
bam perdendo a cor, ficam amorfos
e opacos, também sendo depreciados
pelo mercado. “ E um conjunto de pe-
quenas coisas’, sintetiza Maia.

Irrigado— O pesquisador do Ins-
tituto Riograndense do Arroz (lrga),
Carlos Alberto Fagundes, reforca a
necessidade de o agricultor ficar aten-
to aumidade do gréo. Ele recomenda
como indice ideal entre 18% e 22%.
Caso ocorra um numero inferior, ha
vera a debulha, seja ainda na planta,
ao natural, sgfacom o impacto do mo-
linete. Depois de colhido, lembra Fa-
gundes, o arroz ndo pode ficar mais
de quatro horas dentro da maquina,
nem mais de 12 horas na moega de

Mal preparo do solo—Solo mal pre-
parado pode causar prejuizos na colhei-
ta devido a desniveisno terreno, que pro-
vocam oscilagdes na barra de corte da
colheitadeira, fazendo comque haja cor-
te em altura desuniforme e que muitas
vagens sejam cortadas ao meio e outras
deixem de ser colhidas.

I nadequagéo da época de semeadu-
ra, do espacamento e da densidade —
A semeadura, em época pouco indica-
da, pode acarretar baixa estatura das
plantas e pouca inser¢ao das primeiras
vagens. O espacamento e/ou a densida-
de de semeadura inadegquada podem re-
duzir o porte ou aumentar o0 acamamen-
to, 0 que, conseqlientemente, fara com
gue ocorram maior perda na colheita.

Cultivares ndo adaptadas — O uso
de cultivares ndo adaptadas a determi-
nadas regides pode prejudicar a opera-
¢ao de colheita, decorrente de caracte-
risticas como baixa insercao de vagens
e acamamento.

Ocorréncia de plantasdaninhas—
A presenca de plantas daninhas faz com
gue a umidade permanega alta por mui-
to tempo, prejudicando o bom funcio-
namento da colheitadeira e exigindo
maior velocidade no cilindro detrilha,
resultando em maior dano mecanico as

Causas “indiretas” das perdas na colheita de soja

sementes. Além disso, em lavouras in-
festadas, a velocidade de deslocamento
deve ser reduzida, causando menor efi-
ciéncia operacional pela menor capaci-
dade efetiva de trabal ho.

Retardamento da colheita—Emla-
vouras destinadas a producéo de semen-
tes, muitas vezes a espera de menores
teores de umidade para efetuar a colhei-
ta pode provocar a deterioracao das se-
mentes pela ocorréncia de chuvas ines-
peradas e consequente elevacdo da in-
cidéncia de patégenos. Quando a lavou-
ra for destinada a producéo de gréos, o
problema ndo é menos grave, pois quan-
to mais seca estiver a lavoura, maior
podera ser a debulha, havendo ainda ca-
sos de reducgdes acentuadas na qualida-
de do produto.

Umidade inadequada — A soja,
quando colhida com teor de umidade
entre 13% e 15%, tem minimizado os
problemas de danos mecénicos e perdas
na colheita. Sementes col hidas com teor
de umidade superior a 15% estdo sujei-
tas @ maior incidéncia de danos meca-
nicoslatentes. Quando col hidas comteor
abaixo de 12%, estdo suscetiveisao dano
mecanico imediato, ou sgja, a quebra.

Fonte: Embrapa Soja

recepcdo, para evitar que a umidade
acabe alterando sua qualidade.

No caso do arroz irrigado, o pes-
quisador do Irga explica que a dgua
precisa ser drenada de cinco a sete
dias antes, para evitar atolamento ou
patinagem na automotriz. “Ha produ-
tores que colhem com agua, adaptan-
do um rodado especial de esteiras’,
indica. Fagundes ainda acrescenta
mais alguns detalhes: “E importante
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ndo misturar gréos de cultivares dife-
rentes, para ndo prejudicar o benefi-
ciamento industrial. Além disso, é pre-
ciso colher em separado o arroz de
marachas e taipas, se possivel, ndo
misturando-o0 ao de quadros ou quar-
teirbes, enquanto ndo estiver seco e
limpo”. O pesquisador comenta que,
de umamaneirageral, o produtor gau-
cho de arroz € muito cuidadoso e res-
ponsavel no processo de colheita. m
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NUmeros que impressionam: cerca de 80% a 85% das perdas na colheita de soja ocorrem nos mecanismos de corte e alimentacéo da colheitadeira
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COLHEITA DE MILHO

José Paulo Molin, engenheiro agricola,
PhD, Departamento de Engenharia Rural, Esalg/USP, Piracicaba/SP.
E-mail: jpmolin@esal g.usp.br

0s anos 60, com o inicio da
industria nacional de tratores,
0 Brasil comegou a trilhar um
caminho de pedras paraa mecanizagéo
dos campos. Antes disso, nossa meca-
nizacdo era precaria e tremendamente
diversificada. A presenca de inUmeras
marcas de tratores importados traduzia
uma agriculturaaindaincipiente e com
perfil pouco adaptado aos trépicos. O
trigo e o arroz tinham forte expresséo
nas lavouras de gréos. As colhedoras
autopropelidas importadas, principal-
mente da Europa, tinham facilidade de
atender as demandas colhendo grdos
miudos.
Ainda na década de 60 ja surgiam
as colhedoras autopropelidas nacionais
e junto com elas veio a soja, exigindo

um bom trabalho de desenvolvimento
das colhedoras, principal mente nos Es-
tados Unidos, para se adaptarem a sua
colheita. Juntamente com asoja, porém,
0 milho foi expandindo a sua presenca
e o trigo deixou de ser a principal cul-
turano Sul do Brasil. As maquinas pas-
saram a ser mais polivalentes e hoje é
raro o agricultor que ndo tenhaduas pla-
taformas para uma mesma colhedora —
uma para o milho e a outra para as de-
mais culturas.

Ao longo desse periodo, a cultura
do milho no Paistambém teve umaevo-
lucdo marcante. Nos anos 70, o Brasil
produziaem torno de 15 milh&es de to-
neladas/ano e, na safra de 2001, ja ul-
trapassamos os 40 milhdes de tonela-
das, com érea que passou de 11 para 13

milhdes de hectares. E o milho conti-
nua conquistando importancia ainda
maior na medida em que a prética da
safrinha se expande. Em Estados como
Parand, S&o Paulo, Mato Grosso do Sul,
Goias e Mato Grosso, a safrinhajanao
€ mais um ciclo secundario e sm uma
safracom aqual o agricultor conta por
inteiro no seu faturamento.

Se as produtividades cresceram, es-
pecialmente no Sul e nas areas irriga-
das do Cerrado, com lavouras produ-
zindo de 8 a 10 toneladas por hectare,
as maguinas para colhé-las também ti-
veram de evoluir. Em menos de cinco
anos passamos a produzir agui no Bra-
sil as maiores colhedoras do mercado
mundial ecom amesmatecnologiaque
aquelas fabricadas la fora. E claro que
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houve umainternacionalizacéo comple-
ta na indUstria e hoje os trés grandes
fabricantes de tratores e méaguinas do
mundo comandam o mercado brasilei-
ro de colhedoras.

Quando sefalaem plataformas para
colheita de milho, é bom lembrar do
tempo em que se semeava milho com
espacamento de 1,0 a 1,1 m. Nos anos
80, se estabeleceu que os bons espa-
¢camentos estavam na ordem de 0,7 a
0,8 m g, recentemente, surgiu a onda
dos espacamentos adensados, da or-
demde0,4a0,5m.

Quando o agricultor decide pela
compra de uma plataforma para milho,
€ obrigado afazer planejamento relati-
vo a plantadeira, seu nimero de linhas
e espacamento. Se tiver de realizar al-
gumatroca, essa é ahora, porque plan-
tadeira e plataformaandam juntas e es-
pacamento em plataformade milho ndo
€ algo que se possa regular a vontade,
como se faz na plantadeira.

No mercado, encontram-se varios
fabricantes de plataformas para colhei-
ta de milho e que sdo adaptéveis a pra-
ticamente todas as colhedoras, o que
ndo € verdade para as plataformas se-
gadoras. Quanto a adocéo dos espaca-
mentos adensados, 0 que se observa é
gue o grande entrave para a sua expan-
sdo tem sido justamente a disponibili-
dade de plataformas.

Em 1994, um agricultor norte-ame-
ricano auxiliado por alguns pesquisa-
dores divulgava o que seria a primeira
plataforma para milho adensado (15
polegadas). Nada mais era do que uma

plataf ormaconvencional remodeladae,
paracadalinhacom duas correntes, ele
fez duas linhas de apenas uma corrente
condutora, além de reconstruir a care-
nagem que cobre as linhas.

De la para c4, os fabricantes de co-
Ihedoras aindanéo se habilitaram apro-
duzir esse tipo de plataforma. No en-
tanto, alguns fornecedores de platafor-
mas se aventuraram a esse mercado,
tanto |4 fora como agui no Brasil. J&
existem plataformas com espacamento
adensado (0,4 a 0,5 m) e com até 17
linhas. E importante destacar que essas
plataf ormas tém uma quantidade defer-
ragem significativamente maior que
aguel as convencionais de mesmalargu-
ra. 1sso resulta em uma plataforma pe-
sada e osfabricantes das colhedoras ndo
assumem as conseqiiénciasde possiveis
danos causados a maguina. Uma solu-
¢a0 para minimizar o peso tem sido a
utilizacdo de perfis de aluminio na es-
trutura da plataforma, bem como a
substituicéo dalataria por plastico. Es-
pecialmente o aluminio encarece sig-
nificativamente a plataforma, porém
reduz o peso a valores compativeis
com o daquelas convencionais, de es-
pacamentos maiores.

Ha agricultores que tentam fazer a
colheita de milho de linhas adensadas
usando aplataformajaexistente nafa-
zenda. Por exemplo, se o0 espacamen-
tofor de 0,5 m, utilizam plataformade
1,0 m, colhendo duas linhas de milho
para cada linha da plataforma. E pre-
Ciso destacar que essa € uma solucdo
muito precaria e que aumentam osris-

A\ Plataforma GTS Top Line & mais inteligincia
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COLHEITA DE MILHO

cos de perdas. A chance de desalinha-
mento cresce, fazendo com que mui-
tos pés de milho escapem dos rolos
despigadores.

A questdo dos espacamentos aden-
sados ainda merecerd muita discussao
e estudos para se comprovar asuavan-
tagem ou desvantagem em termos de
producdo de graos. Um fato, porém, é
inegdvel — muitos agricultores estéo
adotando 0 mesmo espacamento para
0 milho e para a soja, justamente para
economizar tempo de preparacdo de
magquinas de plantio natrocade cultu-
ra. No entanto, é também oportuno
lembrar de que o adensamento das li-
nhas de milho implicacustosdeinves-
timento, tanto na troca da plataforma,
como no aumento do nimero delinhas
da plantadeira.

Independentemente do tamanho da
maquina e do espacamento entre li-
nhas, a preocupagdo do agricultor deve
ser com a preparacao da maquina para
acolheita. A plataforma pode ser uma
fonte de perdas significativas, tanto de
espigas como de gréos debulhados. As
perdas de espigas sdo as que causam
maior dor de cabeca, umavez que apre-
sentam efeito significativo sobre aper-
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Quando o agricultor decide pela compra de uma plataforma de mlho, deve sempre fazer
o planejamento relativo a plantadeira, seu nimero de linhas e seu espacamento

da total. Podem ter sua origem na re-
gulagem da méguina de colheita, mas
também podem estar relacionadas a
cultivar e sua relagdo com a maguina,
como a uniformidade da altura da in-
sercdo de espigas e a porcentagem de
acamamento de plantas.

Outra providéncia prévia é o nu-
mero de linhas das plantadeiras, que
devera ser igual ou multiplo do nime-
ro de linhas da plataf orma de col heita,
bem como com 0 mesmo espagamen-
to, paraevitar desalinhamentos na co-
Iheita. As regulagens de maguina séo
basi camente a velocidade de desloca-
mento, altura da plataforma e regula-
gem das chapas de bloqueio da espi-
ga, acimados rolos puxadores. Em la-
vourasem acamamento, procura-setra-
balhar com a plataforma o mais alto
possivel, justamente para diminuir a
chance de entrada de colmo de milho
na maguina.

A plataforma deve arrancar as es-
pigas e ndo permitir que outras partes
da planta entrem na maguina, compe-
tindo por espago dentro dos sistemas
detrilha, separacéo e limpeza. Seala-
voura apresentar muitas plantas aca-
madas, a solucéo é baixar a platafor-
ma. Nesse caso, 0s maiores cuidados
s&0 evitar que os bicostoquem no solo
e gue 0 mato seja puxado para dentro
da méaquina.

Ajustes mais detalhados ainda po-
dem ser feitos namaioriadas platafor-
mas de mercado, fazendo variar a ro-
tac8o dos cilindros despigadores. A
funcéo deles é puxar bruscamente os
colmos de milho parabaixo e arrancar

as espigas quando elas batem na cha-
pa de blogueio. Se a rotacéo dos des-
pigadoresfor muito alta, as espigas po-
derdo debulhar aindana plataformaou
ser arremessadas paraforadaplatafor-
ma por contado impacto eisso é inde-
segjavel. Outro fato que pode ocorrer €
o0 arraste de colmos para dentro damé-
quina. Por outro lado, se arotagéo dos
despigadores for muito baixa, as espi-
gas tenderdo a ser arrancadas no final
dosrolos, o que pode causar embucha-
mentos. As espigas devem ser arran-
cadas nos primeiros dois tercos do
comprimento dos rolos. Por dltimo,
ainda devem ser feitas revisdes nas
correntes condutoras, paraque ndo tra-
balhem com folga excessiva.

E sabido que a colheita de milho é
a gque mais exige da maquina, que so-
fre bastante, especialmente no seu sis-
tema de trilha. Naguelas de fluxo ra-
dial, cada espiga precisa ser despalha-
da e debulhada em um espaco de tem-
po muito pequeno e por isso é umaeta-
pa bastante brusca. Com as produtivi-
dades aumentando a cada ano, a lar-
gura das plataformas deve ser ajusta-
da para que a taxa limite de alimenta-
cao da maquina ndo seja ultrapassada.
Essa taxa de alimentacdo € definida
pelo limite aceitavel de perdas inter-
nas de gréos da maquina. Outraforma
de se gjustar a taxa de alimentacéo é
na velocidade de avanco da colhedo-
ra. Este, no entanto, € um gjuste local
gue operador faz atoda a hora. O que
se desgja, entretanto, é que ele possa
sempre trabalhar com a velocidade
mais alta possivel. m
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financiamentos so a juros baixos e

Familia Oliveira, de Santo
com prazos esticados

Antbnio da Patrulha/RS:
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Enquanto ao grande produtor € disponibilizado o que ha de melhor

e mais moderno em maguinas e equipamentos agricolas, ao pequeno restam

poucas alternativas e pregos incompativeis com a sua realidade

ntre osindmeros desafios enfren-

tados pelo agricultor familiar

brasileiro estaadificuldadede se
adotar a tecnologia da mecanizacéo.
S&0 poucas, e por vezesinexistem, mé&
quinas e poucos equipamentos ou op-
¢oes suficientes para a sua lida diéria.
De maneira geral, as industrias nunca
tiveram muito interesse ou pouco foram
estimuladas adesenvolver tratores mul-
tifuncionais, simples e viaveis econo-
micamente (traduzindo: eficientes mas
baratos) ou plantadeiras, pulverizado-
res e outros implementos compativeis
a realidade daqueles que cultivam 5,
10, 20 ha. E, apesar do recente adven-
to do Programa Nacional de Fortale-
cimento da Agricultura Familiar
(Pronaf), linhas de financiamento
para aguisic¢ao ainda sdo, para muitos,
um recurso inacessivel.

O Brasil protagonizou algumas re-
volugdes em suaagriculturanas Ultimas
décadas, até mesmo estatisticamente,
Mas pouco Se avangou quanto a tecni-
ficacdo do pequeno —, em especia no
campo da mecanizacdo. A industria
sempre mirou o capitalizado produtor
médio e grande, enquanto ao menor res-
taram as macanetas de um arado puxa-
do por umalentajuntade bois, um des-
confortavel pulverizador costal ou a
pouco rentavel saraqua (plantadeira
manual de gréos). Por isso, alguns ain-
da cultivam a terra da forma pratica-
mente artesanal como faziam seus an-
tepassados, dos tempos da agricultura
rastica, de subsisténcia ou de poucas
pretensdes mercadol égicas.

“Asindulstrias nacionais de equipa-
mentos agricolas focam essencialmen-
te propriedades que tenham uma con-
dicdo minima de investimento”, diag-
nosticao professor-doutor Anténio José

Leandro Mariani Mittmann

da Silva Maciel, da Faculdade de En-
genharia Agricola da Unicamp, Cam-
pinas/SP. “ As propriedades nas quais a
agricultura familiar se desenvolve tém
areamenor e, portanto, o agricultor fica
na situacéo de se adaptar aos equipa-
mentos projetados e desenvolvidos para
outros‘clientes' (osgrandes)”. “O que
deve ser desenvolvido s8o equipamen-
tos de baixo custo e de facil operacéo e
manutencdo”, diz Maciel.

Crédito distante — O problema
mais critico € mesmo avala que sepa-
rao produtor e o financiamento, aponta
0 professor da Faculdade de Ciéncias
Agronémicas da Unesp, campus Bo-
tucatu/SP, Hugo Benez. “Viade regra,
0 agricultor familiar ndo sabe das li-
nhas de crédito e como usufruir desse
recurso”, explica. “E os bancos, de
uma maneira velada, evitam o crédito
aos pequenos agricultores devido ao
custo operacional dos empréstimos,
que é 0 mesmo
de uma grande
operacéo.”

Ele argumen-
ta que 0s juros
s80 menores para
0 pequeno, o que
demonstrao inte-
resse governa-
mental em pro-
mover o setor.
“Todavia, devido
as politicas passadas em relagéo a agri-
cultura, os produtores ficam temerosos
em tomar financiamento. O que devem
ser melhoradas é a divulgacdo das li-
nhas e a assisténcia técnica publica.”

O professor de mecanizagéo agrico-
la da Universidade Federal do Rio
Grande do Sul (UFRGS), Luiz Fernan-
do Coelho de Souza, explica que o

Algumas industrias ja comegaram a
apostar no fil&o da agricultura familiar

microagricultor, aquele que ainda se
utiliza da trac@o animal e trabalha em
regifes acidentadas, solos rasos e pe-
dregosos, tem adisposi¢ao equipamen-
tos, ainda que rusticos. Mas quem pos-
sui uma &rea maior e mecanizavel e
busca a tecnificacdo — o perfil que ele
define como produtor de “quase esca-
|a" — ainda é obrigado a procurar mé&
quinas adaptadas. Souza garante que a
possibilidade de mecanizar o pequeno
“vem despertando a grande industria”.
“Hoje, as industrias estéo descobrindo
ofildo. Estalonge doideal, porém mais
préximo do que cinco, seisanos atrés’,
complementa.

Precos para grandes— Asentida-
des representativas dos familiares rei-
vindicam, além do desenvolvimento de
maguinas apropriadas a categoria, pre-
¢os mais em conta e condigoes facilita-
das de acesso ao crédito. “O prego é
alto. A industria ndo se preocupa em
desenvolver magui-
nas menores para
pequenas é&reas’, re-
clama Natal Ribeiro
Maciel, secretario de
politica agricola da
Confederacdo Na-
cional dos Traba-
Ihadores na Agri-
cultura (Contag).
“O governo deveria
incentivar com sub-
sidiosdeimpostos’, sugere. “Muitas coi-
sasprecisam ser incentivadas, debatidas.
Quanto mais o produtor puder agregar
de valor a sua producdo, melhor.”

O agronomo Affonso Flach, asses-
sor técnico da Associacdo dos Peque-
nos Produtores do Oeste Catarinense
(Apaco), entidade sediada em Chape-
cO/SC e integrada por 1.200 agriculto-
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res de mais de 30
municipios da re-
gido, considerain-
concebivel adife-
renca de precos de
maquinas e equi-
pamentos brasilei-
ros para os peque-
nos em compara-
¢do a outros pai-
ses. “A gente se
pergunta: por que
é tao caro, se te-
mos toda a maté-
ria-prima?’, ques-
tiona. Ele também
menciona que se
deve facilitar o
crédito, acomecar
pelo “sensibiliza-
¢éo” dos bancos.
Flach considera
aindainteressante a
criacdo de uma li-
nhade crédito espe-
cifica para a mecanizacdo do pequeno.

Poucas opgdes — A faltade alter-
nativas em equipamentos incomoda
Lério José Bach, que produz 220 li-
trosdidriosdeleite com aesposa, Lori,
e os filhos, Loacir, 14 anos, e Lisan-
dro, 12, em Santo Anténio da Patru-
Iha/RS. Ele mantém 7 ha de pastagem
e usufrui de uma méguina de plantio
direto puxada a bois e de um pulveri-
zador de pneu de bicicleta. “ Todo ano
€eu Vvisito exposicdes e vejo maquinas
para o ‘forte’, mas para o ‘fraco’ tem
pouco”, constata. “Um trator grande é
inviavel paraapequena propriedade”,
lembra o técnico agricola Fladimir
Schmidt, que prestaassisténciana pro-
priedade. “Para o pequeno, tem de ser
equipamento de R$ 2 mil, R$ 3 mil”,
complementa Bach.

No mesmo municipio, Luiz Paulo
de Oliveira, aesposa, Marialvone, e o
filho, Tiago, 17 anos, que também ex-
ploram a atividade leiteira (100 litros/
dia), ndo vé alternativa que ndo seja a
tecnificagdo da propriedade. “Foi-se 0
tempo de puxar a enxada’, resume.
Mas, paraisso, achaimprovavel qual-
quer melhoriaque ndo sejaapoiadaem
financiamentos a juros baixos e pra-
zos longos. “Dessa forma, o produtor
poderacomprar e pagar”, justifica. Ele
relata o caso de sua familia, pois o fi-
Iho pensa em buscar trabalho fora de
casa. “A idéiadele é ganhar dinheiro”,

Plantio direto com méduina pu>;ada aboise pulvé
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conta. Como faz um controle rigoroso
da contabilidade, Oliveira observafa
cilmente as dificuldades do segmento
familiar. Em 1996, recebia R$ 0,24 por
litro de leite, época em que a saca de
adubo custava R$ 10,00. Hoje, 0 insu-
mo quadruplicou de preco, enquanto
o leite passou a R$ 0,40 —nem ao me-
nos dobrou.

Exemplosdefora— A idéiatam-
bém é buscar inspiracéo nas agricul-
turas de paises europeus, como Ale-
manha, Francae Italia, além de exem-
plos da China e da India, todas na-
¢cOes onde a predominancia é a peque-
na propriedade e 0s avangos em me-
canizagdo ocorreram ha muito tempo.
Apenas os chineses tém a disposi¢cao
cerca de 30 model os de tratores apro-
priados a pequena propriedade. Sao
maguinas robustas, multifuncionais e
baratas. Tudo o que o produtor fami-
liar precisa.

“Temos nogao sobre aurgénciade
apresentar resultados’, reconhece Jé-
ferson Miola, delegado do MDA no
Rio Grande do Sul e coordenador pelo
ministério no projeto. “A agricultura
familiar é pujante hoje em condicdes
adversas. Imagine-se o salto que po-
deradar...”

A chance das pequenas indus-
trias— A mecanizacao do produtor
familiar podera estimular pequenas
industrias, curiosamente também es-
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izador de pneu de bicicleta ainda §o réa]idadé ﬁa propriédade dos Bach

ses familiares. A Industria Mecanica
Knapik, de Porto Unido/SC, fabrica
equipamentos para plantio direto de
uma linha a tragdo animal e pulveri-
zadores de seis bicos, que podem ser
empurrados pelo agricultor, como se
fosse um carrinho de m&o. Ambos os
equipamentos sao amparados por
pneus de bicicleta. Segundo Inés
Knapik, sécia-gerente, os principais
clientes sdo pequenos agricultores,
gue exploram “terrenos onde trator
ndo entra’. Mas a industria também
acaba de lancar uma plantadeira tra-
torizada de uma, duas, trés, quatro,
cinco e sete linhas.

O fildo também vem sendo expl o-
rado pela Werner Implementos Agri-
colas, sediada em Campo Eré/SC, ha
12 anos no mercado. A industria monta
umaplantadeiradetracdo animal deuma
linha. Além disso, encontra-se em fase
detestesumatratorizada de duaslinhas,
no valor de R$ 2.500,00. A Werner
Implementos Agricolas também fa-
brica as tradicionais saraquas, plan-
tadeira de uso manual. Conforme a
gerente financeira da empresa, San-
dra Bauermann, no ano passado fo-
ram comercializadas 4.500 unidades
de tracdo animal, cujo preco hoje
varia de R$ 380,00 a R$ 400,00. Os
trés Estados da Regido Sul sdo os
mercados da Werner, que mantém 20
funcionarios. m
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Europa, aAsia, a Africa e ospaisesdo

continente americano ficaram mais
proximos de umgrupo de 13 empresas gau-
chas de maquinas e implementos agrico-
las. Uma parceria entre o Sebrae e a Agén-
cia de Promogéo das Exportacdes (Apex)
criou 0 Green Tech South Brazilian Agri-
Equi pment, umgrupo que prospecta, divul-
ga e desbrava mercados para produtos de-
senvolvidos no Estado.

A proposta do Green Tech éfazer o que
empresas pequenas e médias dificilmente
conseguiriamindividual mente emrazéo do
alto custo e de uma série de outras dificul-
dades: exportar uma maquina ou equipa-
mento para agricultores pol oneses, sul-afri-
canos, venezuelanos e assm por diante. O
trabalho é recente, na pratica, comecou em
marco do ano passado, masja desperta pro-
missoras perspectivas. Segundo Fabiano
Pinto, consultor do Sehraeegerentedo gru-
po, a metodologia do trabalho é do Sebrae,
mas os mercados deinteresse sdo definidos
pelasindistrias. “ Quem define onde fazer,
como fazer e o quefazer sdo asempresas’,
descreve.

O trabal ho divide-se em prospecgéo de
mercados, missdes empresariais e o cha-
mado Projeto Comprador. No caso das
prospecgdes, 0 consultor visita o Paisjunto
a um representante das empresas escol hi-
do em comum acordo. Eles avaliam o po-
tencial do anfitrido e descobrem quais séo
seus cultivos, perfis de maquinas e equi-
pamentos que utilizam, distribuidores |o-
caiseassimpor diante. Emsintese, explo-
ram a area e suas potencialidades. Num
segundo momento, realiza-se a missao
empresarial, em que Fabio Pinto e repre-

Juntos, a Europa fica logo ali

sentantes de quatro ou cinco empresas Visi-
tam o mercado e fazem contatos com poten-
ciais compradores.

O Projeto Comprador consiste emtrazer
empresarios estrangeiros para visitar feiras
agropecuarias, como a Agrishow, o Show
Rural Coopavel etc. Em 2003, o Green Tech
promoveu prospeccao no México e na \ene-
zuela e organizou missdesempresariaisafei-
ras na Colémbia e no México, participagdes
em que chegou a expor com estande proéprio.
Para o ano que vem, esta sendo programada
uma missdo empresarial aAfricadoQul, além
de prospecgdes em Portugal, Espanha Afri-
ca do Sul, e missdo ou prospecgdo a China.

O consultor do Sebrae explica que os
mercados que estdo na mira, além dos cita-
dos, sdo ainda Chile,
Peru e paises do Leste
Europeu e da América
Central. A idéia ndo é
dar prioridadeao Mer-
cosul. Elejustifica que
Argentina, Uruguai e
Paraguai estéo proxi-
mos e, portanto, ja sdo
ou podem vir a ser
atendidos pelas indis-
trias individual mente.

O Green Tech co-
Megou comsete empre-
sas, expandiu-se para
nove no final do ano
passado e hoje é composto por 13, com pos-
sibilidade de adeséo de mais duas. Segundo
Fabio Pinto, noinicio houve uma certaresis-
téncia de alguns empresarios, afinal, algu-
mas concorrentes eram obrigadas pelas cir-
cunstancias a sentar na mesma mesa e tra-

Made in Brazil: indGstrias de méaquinas
financiam missdes em busca de mercados

car estratégias em conjunto. “ Depois isso
setornou quaseirrelevante” , explica.

De olho na Pol6nia — Com 30% da
populagdo vivendo da agricultura, a Pol6-
niaentusiasma o consultor do Sebrae. O pais
do Leste Europeu passara a integrar a Co-
munidade Européia emmaio proximo e, em
trésanos, adotara o euro. Por isso, sua eco-
nomia tera concorrentes de peso, até mes-
mo na agricultura. Fabio Pinto conta que
0s poloneses estdo substituindo suas ma-
quinas e seus equipamentos agricolas su-
cateados, mas as marcas européias sao
muito maiscarasqueasfabricadasno Bra-
sil. E ndo sio de qualidade superior asbra-
sleiras. E para produz-los, os poloneses
ainda precisam pagar licenciamento asin-
dustrias francesa,
alemd eitaliana.

Além disso, o
agricultor polonés
tem muito interesse
na tecnologia do
plantio direto, cujas
plantadeiras sdo de-
senvolvidas a con-
#2 tentono Rio Grande
g5 do Sul. Na dltima
edicdo da Agrishow,
emmaio de2003, em
Ribeirdo Preto/SP,
guatro empresarios
poloneses compare-
ceramparaampliar conhecimentossobrea
prética conservacionista. “ A Polénia é um
mercado fantéstico” , resume. Além de mé-
quinas e equipamentos, eles tém interesse
emsilos e armazéns brasileiros, uma estru-
tura rara naquele Pais.

A FORCA DO AGRICULTOR FAMILIAR

® No Brasil, séo mais de 4,1 milhdes de
estabelecimentos familiares, o equivalente
a 84% dos imoveis rurais.

® De cada dez trabalhadores do campo,
cerca de oito estdo ocupados em
atividades familiares.

® Quase 40% do Valor Bruto da
Producao Agropecuaria (VPA) é gerado
pela agricultura familiar. Sdo mais de
R$ 60 bilhdes.

® De todos os alimentos consumidos
pelo Pais, a agricultura familiar produz:

70% do feijao

84% da mandioca

58% da carne suina

54% do leite

49% do milho

40% de aves e ovos

Fonte: Ministério do Desenvolvimento Agrario

TECNOLOGIA E
EVOLUCAO NO
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ENFIM, o lucro gara

Nova lel podera baratear os seguros, permitindo a garantia da renda estimada

do produtor em relacéo a safra perdida

Pais comemora antecipada-

mente o fim do ciclo vicioso

dafalta de demanda por se-
guro rural. No Brasil, as apdlicesre-
jeitadas por seu alto prego (e caras
porque ndo sdo adquiridas com frequién-
cia) podem baratear. Com arecente san-
¢do dalLei Federal n. 10.823, que prevé
subvencao do governo a50% do prémio
a0 assegurado, as seguradoras pode-
réo cobrar mais barato e garantir néo
sO6 0 pagamento ao financiamento
agricola, mas também o lucro que o
produtor teria se ndo fosse atingido
por alguma intempérie.

Nem tudo, porém, sdo flores. Para
que a lei gjude de fato o agricultor,
ha muito trabalho a ser realizado pe-
los consel hos criados pelo Ministério
da Agricultura. Regulamentar um
novo modelo de seguro dando a prio-
ridade certa aos produtos estratégicos
ndo serd uma tarefa simples. Geren-
ciar os riscos das seguradoras e dos

Jussara Goyano

produtores ao mesmo tempo
também n&o.

Pioneirismo na acdo — O graig
de passo foi dado pelo Rio Grande do
Sul. Haaproximadamente quatro anos,
aempresa Porto Seguro auxiliou aapli-
cacdo de umalei estadual que também
previa a subvencao ao prémio do asse-
gurado e a cobertura do lucro do pro-
dutor. Como em tudo o que acontece
pela primeira vez, os resultados soma-
ram experiéncias que ndo merecem ser
repetidas, entre varios avancos obtidos
(a soja sulista continua sendo assegu-
rada em lucro e perdas, pelo segundo
ano consecutivo).

A complexidade de model os e moda-
lidades de seguro rural galicho, trabalha
da sob uma 6tica parecidacom adanova
lei federal, ainda ndo era, no entanto, o
gue se buscava para dar cobertura a um
sem-nimero de médios e pequenos pro-
dutores, os mais carentes de politicas e
mecanismos de protecdo no Pais.
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Na seqliéncia, Sao Paulo aprovou
asua propria legislacéo. |1sso aconte-
ceu em outubro de 2002, mesmo més
~ em que o projeto de lei nacional fora
encaminhado ao Congresso. O Esta-

' i do paulistasobressaiu-se eminfra-es-

trutura adecisdo do Legislativo. Teve
subsidio inicial de R$ 10 milhdes para

E subvencado do prémio do assegurado

(pouco maior do que o galicho) e a
clara definicdo de atuar apenas entre
agricultoresde até R$ 100 mil deren-
daanual. O governo paulistacriou uma
comissdo para tratar da cobertura ao
produtor, que pela pré-definicdo do
suporte governamental pode atender

L' aquase 400 mil hectares de producéo

agricola.

Os produtos inicialmente subsidia-
dos pelo seguro séo milho, feijéo, la-
ranja, banana e uva, culturas importan-
tes para o Estado, em volume produzi-
do e area de concentracdo. O feijéo é
importado de outros Estados e o milho

Fotos: A Granja

€ umasafra altamente perecivel. A ba-
nana é produzida em regides carentes
como o Vale do Paraiba e a uva € uma
das frutas que mais sofrem com as gea-
das. A lei paulista esta em fase de di-
vulgacédo, acoplada ao trabalho da es-
tatal Companhia de Seguros do Estado
de S&o Paulo (Cosesp).

A lei federal dara suporte atodos
os Estados brasileiros. Mas apesar da
sancao, almejada ha 30 anos pelo
agribusiness brasileiro, ainda ndo
definiu seu foco de atuagcdo — ndo ha
dinheiro disponivel para a subven-
¢do, nem um levantamento detal ha-
do dos riscos estratégicos que a
Uni&o se permitira (e precisara) cor-
rer no pagamento dos prémios. Es-
tima-se que, jaem marco, alei possa
regulamentar o seguro a culturas de
inverno, a comecar pelo trigo. Sabe-
se, N0 entanto, que Sera necessario
mais que um conselho governamen-
tal para a regulamentacéo da lei (as
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articulagBes com seguradoras e enti-
dades de classe estdo sendo feitas
para a formacao de outro conselho).
E que o 6nus das renegociacdes dos
prejuizos dos agricultores é certa-
mente bem maior do que a subven-
¢80 aos prémios.

A olho nu — O deputado Luiz
Carlos Heinze (PPB/RS), que parti-
cipou da elaboragdo da Lei Federal,
destaca que, antes da sancéo, o Fun-
do de Estabilidade do Seguro Rural
deveria ser bilionério para garantir
tantos subsidios liberados as emer-
géncias dos produtores. “O dinhei-
ro agora serd destinado somente ao
prémio. O risco é so das seguradoras
e resseguradoras”, afirma.

Nelson BatistaMartins, diretor do
Instituto de Economia Agricola
(IEA), participou da elaboracéo do
projeto dalei paulistade seguro agri-
cola e considera um avanco a apro-
vacdo dalegislacao federal. “ Seguro
€ muito importante. Quantos peque-
nos e médios produtores ndo sairam
do mercado por n&o ter recursos para
superar 0s prejuizos causados pelo
clima?’, enfatiza Martins. Sua Uni-
caressalva é o fato de que as segura-
doras que trabalharem com a subven-
¢ao terdo um publico bastante pul-
verizado para conquistar. “Seria ne-
cessario que o Estado e a Uniao ope-
racionalizassem essa conquista’, ex-
plica Martins.

Geraldo Mafra, diretor técnico da

Neves, da AgroBrasil: ‘0 seguro agricola no
Pais é incipiente e tem muito a avancar”

Divulgacdo
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Deputado Heinze: “‘o dinheiro agora seré destinado somente ao
prémio, e o risco € so das seguradoras e resseguradoras’

Cosesp, maior seguradora publicado
Pai's, preconiza um aumento da base
do Fundo de Estabilidade do Seguro
Rural. “Quanto maior o prémio pago,
mesmo que o valor da subvencéo ain-
da seja de 50%, maior a procura por
segurorural”, prevé Mafra. A Cosesp
guer aumentar seus nameros. Para o
ciclo agricola 2003/2004, que se en-
cerra em julho, foram assinados

8.861 contratos e arrecadados em
prémio, no seguro agricola, de R$ 9,5
milh&es. No ciclo 2002/2003, os con-
tratos foram 16.935 e 0 prémio de R$
16,5 milhdes.

Seguro privado — A mudancga
nos portfolios das seguradoras priva-
das dependera muito da regulamen-
tacao feita para alei federal, na opi-
nido de Ronaldo Neves, presidente
daAgroBrasil. Além daaplicabilida-
de aos agricultores familiares, ela
pode ter um caréter politico, de fo-
mento da agropecuaria brasileira.
“ Sabe-se que amaior parte do poten-
cial agricolabrasileiro se encontrado
Centro-Oeste para baixo. Tratando-
se de um programa nacional pré-se-
guro, seria compreensivel que o go-
verno conferisse ao projeto a funcdo
de estimular o desenvolvimento re-
gional, incentivando também regides
como o Norte/Nordeste”, calcula
Neves.

Nesse caso, para a AgroBrasil,
existem duas possibilidades concre-
tas. Se forem confirmadas as expec-
tativasiniciais dalei e o seguro prio-
rizar a participacéo de produtores pe-
quenos, significara que houve pulve-

rizagéo de risco. “ Se tiver aplicacdo
no Nordeste e no Norte, para nossa
carteira atual, isso significara ex-
panséo das fronteiras que sdo aten-
didas hoje”, explica o presiden-
te. De qualquer forma, os
produtos desenvolvidos
pela seguradora ja estéo
no mercado, que vem
atendendo de maneira
individual o produtor
ou col etivamente por
meio de programas
de subsidio.

“Em termos de
seguro agricola,
quase tudo é inci-
piente no Brasil e
ha muito para
avancar. Assim

também é com a legislacéo.

A questao do subsidio, por exem-
plo, é urgente ha anos e, somente
agora, vemos a perspectiva de uma
lei realmente efetiva. Trata-se mes-
mo de uma perspectiva, porque, pe-
los recursos reservados, pouco se po-
dera fazer”, afirma Neves. Segundo
ele, no futuro, o seguro ndo podera
se restringir a programas que visem
somente a sustentabilidade da agri-
cultura familiar. Sera preciso buscar
alternativas criativas, possibilitando
a extensao do beneficio aos produ-
tores de ponta, aos exportadores.

A empresa esta prestesainiciar a
sua sexta safra de atuagdo no merca-
do e, desde a primeira apolice, os se-
guros desenvolvidos incluem a ex-
pectativa de lucro dos produtores.
“Garantir apenas os niveis financia-
dos dalavouranéo é oferecer susten-
tabilidade econdmica ao segurado,
mas sim evitar tdo-somente que ele
se torne inadimplente. E isso é insu-
ficiente. Ao pensar em gerenciamen-
to de risco agricola é preciso ser cria-
tivo. Além disso, € preciso desenvol-
ver solugdes que protejam a capaci-
dade de reinvestimento do produtor”,
diz Ronaldo Neves.

De acordo com numeros forneci-
dos pelaoperadora, o volume de pré-
mio atraido pelo mercado brasileiro de
seguro agricola manteve-se no pata-
mar dos US$ 11 milhdes, captados
pelas mesmas empresas. Alianca do
Brasil, Cosesp, Vera Cruz/Mapfre e
a Seguradora Brasileira Rural, par-
ceirada AgroBrasil. m
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A cada ano, quando o
clima ajuda, a safrinha
mostra a sua importancia
econdmica para o Pais.
Em 2003 n&o foi diferente:
a producao nacional
aumentou mais de 100%,
resultado da aposta do
produtor, de mais
Investimentos e da
maozinha de S&o Pedro

Alexandre Franco dos Santos

equenamesmo sd no nome. A sa-

frinha de milho no Brasil, quan-

do Séo Pedro resolve gjudar, tem
dado grande contribuicdo parao aumen-
to daproducéo desse cereal tao precioso
paraaeconomianacional. O ano de 2003
foi marcado pelo salto expressivo de pro-
dutividade, possivel também gracas ao
uso de novaspréticas agricolasedo aper-
feicoamento tecnol6gico de manejo,
como adubacdo e controle de pragas. A
genéticatambém deu asuacontribuicao,
por meio do melhoramento de semen-
tes. O aumento da safrinha foi de
104%, saindo de 6,1 milhdes de tone-
ladas colhidas no ano-safra anterior
para os atuais 12,6 milhdes de tonela-
das, conforme a Companhia Nacional
de Abastecimento (Conab).

De acordo com o agrénomo do De-
partamento de EconomiaRural (Deral),
da Secretaria de Agricultura do Para-
na, Richardson de Souza, se por um
lado houve na primeira safra um deslo-
camento normal de plantio do milho
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para a soja, no segundo semestre a si-
tuacdo foi recuperada porque muitos
produtores migraram do trigo para o
milho de safrinha. “1sso aconteceu mui-
to mais em fungdo do atrativo de preco
edo custo”, afirma Souza. Apesar de o
trigo pagar mais, cerca de R$ 24,00 a
saca contra R$ 16,00 (média saca 60
kg no Parand), o milho safrinhafoi mais
atrativo pelo pouco que se investiu em
insumos, em comparagao ao trigo.

O investimento dos produtores na
cultura e a presenca de mais tecnolo-
gia no campo (sementes, adubacéo e
mecanizacdo) aumentaram o ganho de
quem apostou nos milharais da entres-
safra. “No Parang, por exemplo, nas
regides oeste e norte, 0 aparato tecno-
|6gico tem sido decisivo para alcancar
6timas médias de producéo”, destaca
Souza. O Parana que é o maior produ-
tor de milho do Pais, colheu 5,8 mi-
Ihdes de toneladas, resultado que re-
presentou um crescimento de 172% na
producdo se comparada a safrinha de
2002, que colheu total de 2,16 milhdes
de toneladas.

A érea ocupada também aumentou
eregistrou total de 1,36 milhdo de hec-
tares. “Tivemos um incremento em
2003 de 44,8% na &rea plantada’, in-
forma o agrénomo do Deral. De acor-
do com dados do Instituto de Econo-
mia Agricola (IEA), de Sao Paulo/SP,
na safra 2002/2003 a area plantada no
Paranéafoi de 340 mil hectarescom uma
produtividade média de 3.467 quilos,
representando uma producdo total de
1,17 milh&o de toneladas.

Doisfatores decisvos— Naavdia
¢a0 de Jason Duarte, agrénomo do De-
partamento de Economia de Custo de
Plantacdo da Embrapa Milho e Sorgo,
doisfatores colaboraram para 0 aumento
daproducéo do milho safrinha: o primei-
ro esta relacionado a0 prego da saca de
milho, que no periodo de um ano passou
de R$ 12,00 (saca 60 kg) para R$ 30,00.
“A ofertaresponde ao estimulo de preco
€, Nesse €asy, O prego teve um papel pre-
ponderante no aumento da area de safri-

nha nos maiores Estados produtores’,
destaca Duarte. No Parana, o aumento
dadreafoi de 34%, em Mato Grosso —
segundo maior produtor de milho sa-
frinha—aampliacdo daéreafoi de 26%.

“Mato Grosso tende a continuar
crescendo na producéo do milho safri-
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Vantagens e riscos

0 Parana, o produtor Viadmir Mar-
con de Souza, da Fazenda Modelo,
municipio de Maringd/PR e associado &
Cooperativa Agroindustrial de Maringd/
PR (Cocamar), plantou no ano passado
240 ha de milho safrinha e obteve uma
produtividade média de 75 sacas ou o
equivalente a 4.500 quilos por hectare.
“ A safrinha de 2003 foi praticamente um
verdo, ndo fez frio, ndo ocorreram gea-
das, tudo colaborou para colhermos
bem” , comemora.
“ Lembro que produtividade semelhan-
te obtive somente na safra 1997/1998.
Agora, o produtor ndo esta satisfeito com
ovalor dasaca, atualmente em R$ 15,50.
“N&o é um preco bom, néo esta atrativo
para vender milho agora”, considera. O
maior valor alcancado foi no inicio de
dezembro, quando a cotagdo chegou aos
R$ 16,00. Apesar disso, aregiao vem sen-
do favorecida devido ao crescimento do
ndmero de granjeiros que garantem a de-
manda pelo produto.
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O plantio na safrinha na propriedade se
estende ha mais de dez anos, quando seu pai
deu o pontapé inicial para o desenvolvimento
da culturanaregido. Como culturaderisco, 0
milho safrinha tem suas vantagens, como é o
caso do custo de produgéo, calculado por
Vladmir em 40% mais barato em relacdo a
outras culturas de inverno. “ Também uso se-
mentes hibridas de média tecnologia, o que
me proporciona uma boa resposta na produ-
tividade”, conta.
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Vladmir esta entre os produtores
que colher&o a soja maistarde. A pre-
visdo é determinar de colher noinicio
de abril, uma data que ja se torna de
alto risco para plantar milho safrinha.
Masele confia na sorte e aposta no cli-
ma. “ Até 15 de mar¢o, pretendo plan-
tar metade da area, depois disso eu sei
que posso pegar alguma geada, o que
podera comprometer o resto da lavou-
ra”, completa.

nhae, em alguns anos, podera ultrapas-
sar 0 Parand e se transformar no maior
produtor. A regido tem todo o poten-
cial paraisso e é favorecida pela forte
vinculagdo dos produtores com arota-
¢ao dasojacom o milho”, observa Al-
fredo Tsunechiro, pesquisador cienti-
fico do Instituto de Economia Agrico-
la (IEA), de Séo Paulo.

Em Mato Grosso do Sul, o aumento
da érea foi de 61% em relagdo a safri-
nhade 2002. Em média, os bons precos

Divulgacéo

Duarte, da Embrapa: auséncia de veranicos e geadas e prego mais
competitivo foram determinantes para a expansdo da safrinha

praticados parao milho no final de 2002
motivaram os produtores brasileiros de
soja a terem uma renda extra. O segun-
do fator, segundo Duarte, da Embrapa,
esté relacionado com as condigdes cli-
méticas favoravels, com a auséncia de
veranicos ou de geadas, 0s dois maiores
inimigos da cultura.

O Derd preparouum relatériodein-
tencéo de plantio de milho no Parana
para 2004, que projeta 0s seguintes nd-
meros: naprimeirasafra, adreaestima-
da é de 1,34 milh&o de hectares e uma
producdo entre 7,01 milhGesa 7,67 mi-
Ihdes de toneladas. A grande vantagem
para quem planta no verdao € a maior
disponibilidade de recursos do crédito
rural, além de contar com a garantiado
seguro agricola. Japarao plantio de 22
safra esses incentivos ja se tornam
mais dificeis. A projecéo para o
milho safrinha em 2004 no Pa-
rana € uma ocupacao de area
de 1,45 milh&o e a estimati-
vade producéo giraem tor-

no de 5,51 milhdes a 6,07
milhdes de toneladas.
Zoneamento am-
pliado— Umaboano-
ticiaao setor produtivo,
segundo Richardson
deSouza, foi aaprover
¢&o, em dezembro, da
ampliacdo do zonea-

mento agricola (Zoagro), pelo Ministé-
rio da Agricultura, para algumas varie-
dades de gréos, entre eles o milho, que
passaraater umacoberturanaproducdo
de 12,5 milhdes de toneladas. Com a
coberturapelo Zoagro, os produtoreste-
réo informagBes monitoradas sobre 0s
riscos climaticos, indicacBes dos mel ho-
res solos para plantio, melhor recomen-
dacéo de sementes, reduzindo assim os
riscos de quebra de safra.

Com o zoneamento agricola, have-
rd um estimulo para que produtores,
antescom um péatras parainvestir mais
no milho safrinha, passem a dispor de
novas é&reas para plantio na proximala-
voura de inverno. “Se na préxima sa-
frinhahouver seguro, vou investir mais
em milho”, admite o produtor José
Manfio Jr., que ha 12 anos planta mi-
Iho safrinhanumaéreaatual de 168 ha,
em Candido Mota/SP. Elerotacionaem
sistema de plantio direto com a soja,
cultura que planta hd mais de 22 anos.
Na ultima safrinha, sua produtividade
liquidade milhofoi de 95 sacaspor hec-
tare, 0 equivalente a 5.750 quilos por
hectare. Com excegado da Ultima safri-
nha, considerada excepcional, o produ-
tor revela que sua média histérica gira
em torno das 83 sacas por hectare. Na
safra passada, contou com a guda do
governo para vender parte de seu mi-
Iho, por meio de contratos de compras.
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O MILHO NOS ULTIMOS 12 ANOS

Produto 1991/1992 1992/1993 1993/1994 1994/1995 1995/1996 1996/1997 1997/1998 1998/1999 1999/2000 2000/2001 2001/2002 2002/2003

Milho

(total) 30.771 29.208  33.174 37.442 32.405 35.716 30.188 32.393 31.641 42290  35.281 47.384

Milho

(12 safra) ~ 29.242 26.806  30.924 33.991 28.895 31.704 24.605 26.742 27.715 35.833  29.100 34.773

Milho

(22 safra)  1.529 2.402 2.250 3.451 3.510 4.011 5.583 5.651 81925 6.457 6.181 12.611 F

Fonte: Conab (em mil toneladas)

Comisso, Manfio Jr. comecializou 10%
de suaproducdo aum prego de R$ 18,80
a saca em contrato fechado em julho e
pago em setembro Ultimo. A média de
preco em dezembro registrou umaque-
daegirou emtorno de R$ 16,60. Maso
produtor tem ainda em estogque 12 mil
sacas para serem comercializadas.

Neste ano, a previsdo do produtor é
iniciar a colheita da soja em 27 de fe-
vereiro e termindla em 5 de marco, o
gue dara tempo de preparar o restante
de sua érea para plantio do milho. Por
enguanto, apenas 35% da area— ou 48
ha — esta adiantada para receber plan-
tio direto do milho safrinha.

Produtividade x produgdo — A
produtividade dalavoura do milho sa-
frinha no Parand aumentou 102% e a
producéo em 170,7%; em Mato Gros-
so, a produtividade teve um acréscimo
de 37% e producdo aumentada em
71,4%; e em Mato Grosso do Sul, o
aumento da produtividade alcangou
90,6% e a producdo 206,9%. Em Séo
Paulo, houve um aumento de area de
4,45%, ja em produtividade o acrésci-
mo foi de 59,7% e, na produgdo, o in-
dice alcancou 66,8% em comparacdo
a safra passada. Em média, a produti-
vidade dalavourade milho safrinhano
Brasil aumentou 65,7%.

O IEA vem conduzindo estudos re-

gulares sobre o efeito do
crescimento dasafrinha, que
representa cerca de 30% da
producéo nacional e o esta-
bel ece como padrdo sazonal
no preco do milho. Os dados
contemplam comparagtes
entre 1982 e 1992 e de 1993
a2003. O estudo concluiu que
0 preco do milho é menos
favoravel na primeira safra
e 0 pico da entressafra, que
ocorria em janeiro, agora
acontece em novembro.
Além disso, 0s precos estao
subindo menos. “Com o efei-
to do milho safrinha, os pre-
cos tendem a cair e é prova
vel que ndo subam mais. Com
aofertamaior que ademanda,
0 setor ganhacerto alivio”, co-
menta Tsunechiro, do I1EA.
Em S&o Paulo, a média da
sacade primeirasafrafoi comer-
cializadaem 2003 por R$ 20,87,
considerando o periodo de fe-
vereiro amaio. Jao milho safri-
nha alcancou cotacdo média de
R$ 16,39 entre os meses de ju-
Iho a outubro. “Concluimos que
houve uma perda de 14% no prego
comercializado na safrinha de
2003", dizopesquisador do IEA. m
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GERADORES

mbora ndo falte energia no Bra-
sil, muitas empresas ainda tém
suas atividades regradas pelo
amanhecer e o anoitecer. Para elas,
existem alternativas como 0s grupos
geradores, equipamentos que produ-
zem energia elétrica. A utilidade des-
Ses equipamentos, porém, nao se res-
tringe a fornecer a eletricidade em lo-
cais onde ela ndo existe
Quem ndo selembrado fatidico apa-
géo, que impediu o crescimento da ati-
vidade econémica brasileira em 2001?
Ele trouxe transtornos para setores de
servicos a industria, do setor primério
aos consumidores que tiveram de pa-
gar mais caro e entrar em um sistema
de reducdo de consumo compulsorio.
O acontecimento traumatico foi peda-
gbgico: ndo é possivel viver sem eletri-
cidade ou com sualimitagdo. Queo diga
a atividade produtiva, altamente sensi-
vel a esse insumo. Os especialistas di-
zem que, para cada 1% no aumento do

UZ no cam

Glauco Menegheti

PIB, a economia brasileira demanda
entre 1,2% e 1,5% a mais no consumo
de energia elétrica.

Com poténcia instalada de 80.082
MW (megawatt) — sendo 65.267 MW
de origem hidrelétrica e 14.815 de usi-
nas a gas e outras fontes — e um consu-
mo de 65.267 MW em 2003, no momen-
tooBrasil ndotem déficit deenergiael é-
trica. “Algumas regibes tém producdo
propriainsuficiente, como o Nordeste, em
épocas de estiagem”, explica o professor
econsultor Silvério Santos. Conforme o
Censo do IBGE de 2000, com dados atua-
lizados para dezembro de 2002, aenergia
elétrica ndo esta disponivel para 57,54%
dos domicilios rurais do Nordeste. Além
disso, o Paisenfrentaproblemascomadis-
tribuicdo de energia, o que deixa a desco-
berto uma érie de empreendimentos em
todas as unidades da federagéo.

E ai que entram em cena equi pamen-
tos como grupos geradores, que, embo-
ra produzam energia elétrica bem mais

cara
em relacéo a
fornecidapor hidrelétri-
cas e termoelétricas, o projeto de
implantag@o é mais econdbmico quando
comparado a uma pequena central hi-
drelétrica(PCH). A aquisicéo deum ge-
rador custa de R$ 250 a R$ 450 o kVA
(quilovolt-ampere) paraas unidades de
partida manual (sem considerar trans-
porte e instalacdo), ou de 10% a 15%
mais caro quando automatizadas. Ja o
valor de implantacdo de uma PCH su-
peraos R$ 1,5 mil por kVA (salvo lo-
cais muito privilegiados). “ Entretanto,
0 custo de operac&o/manutencao/repo-
sicdo do grupo gerador podera ser o
dobro do da usina a gas ou trés vezes o
de PCH”, lembra o professor Santos.
Funcionando a diesel ou a gés, os
grupos geradores possuem indmeras
aplicacBes. Uma delas esta relacionada
a seguranca. Nesses casos, 0S equipa-
mentos servem paragerar energianafal-
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taou quedadevoltagemem
atividades em que ndo pode acontecer
esse tipo de ocorréncia. Existem ativi-
dades como ordenha de |eite e respecti-
VOS Processos posteriores de estocagem,
ou criagdo defrangos dependente de ma-
nutencao de ambiente aquecido eilumi-
nado, onde a confiabilidade da energia
elétrica é imprescindivel. Dessa forma,
aunidade produtiva deve instalar grupo
gerador para suprir a atividade, parcial
ou totalmente.

Outra forma de aplicagéo, como
lembra o diretor-presidente da Stemac
Grupo Geradores, Jorge Luiz Buneder,
é para fugir datarifa praticada nos ho-
rérios de pico, das 18h as 21h, quando
o custo ficaaté dez vezesmaiscaro. As-
sim, 0 uso é chamado de intermitente.
“A diferenca de tarifa € t&o grande que,

€em poucos meses, 0 investimento
em um grupo gerador se paga’, observa
Gustavo Nielsen, gerente da Cummins
Power Generation.

E ainda existe a necessidade quan-
do o local é remoto e ndo compensa
puxar uma linha, quando o gerador é
usado como fonte priméaria. “Os gru-
pos geradores, ao suprir localidades
ndo atendidas por redes elétricas ou
paraaumentar a confiabilidade em uni-
dades industriais, de servicos ou agro-
pecuarias, constituem-se em elemen-
tos de melhoria da eficiéncia produti-
va e de conforto da populagéo de uma
unidade, regido ou mesmo um pais’,
resume o professor Silvério Santos.

Essas, entre outras variaveis, é que
determinardo a viabilidade de adquirir
ou augar um equipamento, sefor o caso.
A sazonalidade da atividade agropecuéa-
riapode tornar mais vantajosa alocacéo
de um equipamento, pois evitaaimobi-

Alternativas a
vista?

tualmente, a maioria esmagado-

ra dos geradores usados no Bra-
sil funciona com motores a diesel. O
restante opera com motores a gas.
Com alto potencial de crescimento, o
Brasil absorve de 500 a 700 equipa-
mentos por més, movimentando em
torno de US$ 200 milhGes ao ano.
Mas a grande incognita € quando
haver & alternativas a grupos gerado-
res ou matrizes energéticas que subs-
tituam os combustiveis fésseis com
eficiéncia e valor baixo.

Os proéprios grupos geradores a
gas, que apresentam custos de 60%
a 100% maiores, dever&o apresentar
grande expansao nos proxi mos anos.
Usinas edlicas, de quatro a cinco ve-
Zes mais caras que 0s grupos gera-
dores, ainda ndo sdo viaveis. “ O cus-
to de operacdo, entretanto, e a ndo
emissao de poluentes devem estimu-
lar o governo aincentivar a sua apli-
cacao”, diz o professor Slvério San-
tos. Na Europa, 10% da energia elé-
trica devera ser gerada a partir des-
sa matriz até 2015. Alemanha e Es-
panha devem ultrapassar esse valor
bem antes.

Algo mais palpavel e rapido de-
vera ser o uso de biodiesel nos moto-
resapartir dolancamento do Pélo Na-
cional do Biocombustivel. A obtencéo
de combustivel nos préprioslocaisde
consumo, a partir de plantas tipicas
daregido —embora a custos maisele-
vadosinicialmente—, permitiraemfu-
turo muito préximo dar aos equipa-
mentos acionados com biodiesel uma
das melhoresrelagtes custo/beneficio
entre todas as alternativas.

lizac&o de capital. A decisio pelo au-
guel foi tomada pelo agricultor Igor de
Souza Candido, de Morrinhog/GO, para
irrigar apropriedade de 700 hacom pivo
central. Em sua propriedade, ainda ndo
ha luz elétrica, que deve chegar ao pre-
¢o de R$ 250 mil, rateado entre seispro-
dutores vizinhos.

Em um ano e meio de atividade na
fazenda, antes arrendada por ele e pelo
irm&o paraterceiros, essafoi aprimeira
Vez que Usou 0 equipamento, um gera-
dor de 340 kVA. “Dependendo da cul-
tura, néo compensaalocacado”, concluiu
Souza Candido. O agricultor irrigou
s0ja, feijao, tomate e milho em um pe-
riodo de 120 dias em uma média de
oito horas diérias.

O gasto maior ficou por conta do
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Buneder: “‘uso de gerador proporciona

reducéo de tarifa nos horérios de pico”

Oleo diesel. Com um consumo de 55 li-
tros por hora e um total de R$ 440 por
dia, 0 desembolso foi de R$ 10 mil por
meés, enquanto o aluguel do equipamen-
to Ihe custou R$ 4,3 mil. “O peso do
item combustivel quase inviabilizou o
projeto”, confessa. No seu caso, ainda
foi possivel obter lucro, mas ele con-
fessa que talvez ndo recorra a tecnolo-
gia novamente na época da seca.

Como se trata de equipamentos que
custam em alguns casos US$ 400 mil,
Alberto Silva, gerente de negécio de
aluguel da Cummins, empresa que dis-
ponibiliza o servico com uma frota de
cem geradores, explica que ao valor do
aluguel aindaséo acrescidos segurosin-
dividuais para as operagdes |ogisticas,
todas a cargo do locatério. E feito um
contrato paraamovimentagdo até o ca-
minhao, outro para o transporte, outro
para o0 descarregamento e um altimo
para o funcionamento.

Silva, daCummins, ressaltaque esse
mercado é bastante flexivel no que diz
respeito a preco. Primeiro, porque ha
cercade 30 empresas de médio agrande
porte atuando no Pais, 0 que estimulaa
competitividade de precos. A ordem,
entéo, é fazer sondagem de valores com
0 maior nimero possivel de prestadores
de servigos. Segundo, porque todos os
itens da planilha de custos podem variar
de acordo com o tipo de uso, adistancia
aser transportada e o tipo de transporte,
que tém reflexo sobre o valor do seguro.

Em relacdo a aquisicao, o executivo
destaca as seguintes vantagens em favor
doauguel: umaconfiguragdo variadade
equipamentos (de 10 kKVA a 1,5 mil
kVA), que podem ser trocados de acor-
do com a necessidade de cada tarefa; a
rapidez no recebimento, que em alguns

Divulgagéo

casos pode ser de um dia, contra trés
meses que devem ter para a entrega no
caso de uma aquisi¢ao; ter a disposicédo
geradoresnovoserevisados, e, finamen-
te, 0 caso de ndo ser preciso fazer uma
aquisicdo quando a necessidade de
energia é para um periodo limitado

do ano. “Certamente, onde ocorrer

a sazonalidade, a locacdo podera
apresentar a melhor solucéo”, acon-
selha Silvério Santos.

Se for imprescindivel a
comprade um grupo gerador,
umainformagéo fundamental
aser levadaem contaéaade-
quagao do equipamento age- |-
racdo de energiaque € preci- I
so nafazendaou naindUstria.
Quando ndo existe energia
elétrica, o grupo gerador deve
suprir a necessidade dos moradores da
unidade e as atividades produtivas que
demandam energia elétrica. A poténcia
por unidade habitacional é facil de cal-
cular: de4 kVA a8 kVA.

Ao estimar a poténcia a ser instal a-
da para a parte produtiva, no entanto,
deve-se considerar o tipo de producéo
emvez do seu tamanho. Assim,
uma granja pode necessitar de
um grupo gerador de 150 kVA,
enquanto uma fazenda dedi-
cada a pecuaria ser atendida
com 20 kVA. Parasilos e
secadores de gréaos, o
presidente da Ste-
mac, Jorge Luiz
Buneder, da
uma dica: o
melhor é um
equipamento

de170kVA a 4.47%

I
Nielsen: com a economia, o

investimento retorna em meses

22.98% 2541%

N&o possam permanecer sem esse in-
sumo por periodos maiores do que
poucos minutos, como é o caso dare-
frigeracéo do | eite ou do aquecimen-
to de criacdo de frangos. Em am-
bos os casos, porém, é funda-
mental 0 assessoramento de
profissionais qualificados.
Outro ponto importante a ser
considerado sera o desembol-
SO com manutenc&o e ope-
racdo. Levando-se em
contao consumo médio
de 0,20 litro por kVA
por hora, e custo de
R$ 1,4 por litro de
Oleo diesel, o valor
pago por combustivel
serq de R$ 0,34 por
kVA/hora. Acrescentan-
do-secustosde 6leo lubrificante, filtros
e manutencao, pode-se estimar a opera-
cao/manutencdo de um grupo gerador
entre R$ 0,45 a R$ 0,50 por kVA/hora
(considerando fator de poténcia médio
decargade 0,8 a0,9). Taisvalores po-
der&o ser superados em funcéo do gas-
to com transporte de combustivel. m

Divulgagéo

57,54% 2210

Nordeste

450 kVA, sen- = | 364%
d_o o ultimo dimen-
sionado paraum pro- Centro-Oeste
jeto de grande porte.

Quando haener-

giaelétrica, ogru-
po gerador deve

ser previsto
apenas paraati-
vidades que

Fonte: Censo IBGE 2000
atualizado para dezembro 2002

9,03%

1 Isymf/o

Sudeste

Exclu_séo
elétrica

‘l Domicilios (rurais)
- Pessoas (campo)
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Grupos. Geradores
Energia propria do campo

Nédo importa se vocé é produtor de gréos, hortifruti, leite ou carne. Seja qual for sua cultura, vocé
precisa de uma fonte de energia adequada a sua necessidade. A Stemac, ha mais de 50 anos,
desenvolve solucoes completas para o produtor que busca autonomia e produtividade. Grupos
Geradores Stemac. Energia que gera bons frutos.

Produtos

Grupos geradores a diesel e a gas, carenados e
silenciados nas versées fixa e mével, com
controles microprocessados e painéis de baixa e
média tensdo.

Servicos

Solucoes adequadas a cada tipo de necessidade, Grupos Geradores a Gds
do projeto e fabricacao a instalacao e assisténcia 80 a 3700 kVA

técnica préprias. Dispomos também de um

amplo estoque de pecas originais para reposicao.

Autonomia

Afasta o risco de prejuizos com possiveis falhas
ou faltas no fornecimento de energia da
concessiondria.

Cobertura Estratégica

Sao 15 filiais distribuidas estrategicamente por

. . . L. Grupos Geradores a Diesel
todo o Brasil, todas com equipe técnica prépria, 22 a 2500 kVA
prontas para levar atendimento onde vocé
precisar.

Porto Alegre/RS - Fone/Fax: (51) 3358.3800 7S i‘ M < erM”c

Curitiba/PR - Fone/Fax: (41) 374.1111 . A SUA SOLUCAO EM ENERGIA

1SO 9001 INMETRO
9001:2000

Séo Paulo/SP - Fone/Fax: (11) 3879.8900

www.stemac.com.br
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HORTICULTURA

ea pedra no caminho

Producao de hortigranjeiros pelos campos do Brasil nao falta. O maior problema do setor,

no momento, € a queda na comercializacao e os pregos nada remuneradores

mbora persista ainda algum de-

sanimo entre grande parte dos

produtores do setor hortigranjei-
ro, principalmente dos olericultores, es-
pecialistas acreditam que o pior ja pas-
SouU e que 0 segmento tem potencial e
infra-estrutura paracrescer e melhorar a
demanda externa. A concorréncia acir-
rada e as dificuldades de comercializar
0s produtos no mercado continuam sen-
do asreclamagBes mais constantes, prin-

José Renato de Almeida Prado

cipalmente entre 0s pegquenos e médios
agricultores. Plangjamento, controle de
custos e tecnologia sdo essenciais para
gquem pretende continuar na atividade.
Diferenciais como a horticultura orga
nica também podem fazer a diferenca.
Segundo o Departamento de Produ-
¢80 Vegetal da Esalg/USP, a producéo
formal de hortalicas no Pais é de aproxi-
madamente 13 milhdes de tonel adas por
ano. Ha também a producdo informal,

resultante de hortas caseiras, clandesti-
nas e comunitérias, que sdo vendidas
diretamente ao consumidor. Estima-se,
dessa forma, que a producao de hortali-
cas no Brasil gire em torno de 20 mi-
Ihdes de toneladas por ano, em umaéarea
de cultivo de um milh&o de hectares.
Para as hortalicas em geral, os cus-
tos dos insumos basicos e a precarieda-
de dos processos de col heita, acondicio-
namento, transporte e distribuicdo ain-
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da sdo considerados problemas graves,
gue podem chegar a até 50% de perdas.
Conforme 0 agrénomo e mestre em fito-
tecnia, Carlos Augusto de SouzaMartins
Filho, ou professor Maranh&o, do Depar-
tamento de Biotecnologia Vegetal da
Universidade de Sdo Carlos (UFSCar),
apesar do aumento do volume comer-
cializado diretamente por produtores
junto a grandes redes de supermerca-
dos, a grande maioria dos pequenos
horticultores ainda apresenta dificul-
dades para colocar seus produtos com
precos compensadores.

Marcal Olivieiro, proprietario do si-
tio Nova Esperanca, no municipio de
Jal/SP, é um dos que tém incerteza
quanto ao futuro da atividade. Com 48
mil metros quadrados ocupados com
horticultura, dosquais5 mil metros qua
drados com estufas, o sitio produz cerca
de40 dizias didrias de dface, dmeiréo,
chicéria, cheiro-verde, ricula e couve.
O agricultor comercializa sua producdo

em uma rede de supermercados de
Jal e em quitandas, mas esta de-
sanimado com 0s pregos e com a
concorréncia.

Traba hando comverdurashd14 anos,
cultiva em campo aberto e investiu cerca
deR$ 90 mil enestufas. “1ssosd complés-
tico e méo-de-obra, porque del amadeira
easferragens’, conta. Tanto acampo quan-
tonasestufas, eleempregaairrigacdo com
microaspersores. SO com a plantacéo de
salsa utiliza irrigagdo por gotejamento.
“Mas é preciso estar atento, porque e a
salsamolhademais, morre.”

Elelembraque, quando comegou, ha-
viano municipio apenas outros trés horti-
cultores, épocaem que admite queganhou
dinheiro. “Masdelaparacafoi entrandoa
concorréncia, aumentando excessvamente
a oferta e os pregos foram caindo. Estou
até pensando em mudar deatividade, seas
coisas ndo melhorarem”, afirma.

No final do mésdejaneiro, Olivieiro
estava vendendo suas “folhas’, como
costumareferir-se a producdo de verdu-
ras entre R$ 9,00 e R$ 10,00 a duzia
“Nesse periodo, a verdura esta |4 em
cima, mas daqui a dois meses, quando
todo mundo tem & vontade, o proprio
agricultor acabarelaxando, porqueapro-
ducdo ndo sai, e é quando ocorrem as
perdas’, diz. Outra dificuldade, segun-
do ele, € 0 préprio climadaregido onde
se encontra sua propriedade. “O clima
aqui tem estado muito instével: de ma
nha esté frio, a tarde um sol de rachar,
com muito calor. Tem morrido muitafo-
Iha, mesmo dentro da estufa.”

Proximo da cidade — O agroéno-
mo e horticultor José Francisco Grana
Janior também ja teve periodos de de-
salento, mas ainda acredita que é pos-
sivel auferir bons|ucros com ahorticul-
tura. Na Fazenda S&o Marcelo, proprie-
dade da familia, também no municipio
de Jal, destina 3 haparaaatividade, dos
quais um hectare com estufas. A fazen-
dafica a apenas 6 km do perimetro ur-
bano da cidade, o que facilita sobrema-
neira o transporte.

Nos 2 hectares a campo, descober-
tos, planta predominantemente brocolis,
couve-flor e berinjela, no inverno. No
verdo, utiliza a érea para o cultivo de
milho-verde, que comercializa com pa-
monheiros da cidade. Nas éreas com es-
tufas, cultivaalface-americana, riculae
salsa entre dezembro e abril e, no inver-
no, procura trabalhar com legumes,
como tomate, pepino e pimentao.

Grana Junior entrega toda a sua pro-
ducdo para uma rede de supermercados
local eno Ceasinha. A comercializacdo €
feitadiariamente. Verduraselegumesséo
carregados no final datarde e entregues
no supermercado a noite e, no Ceasinha,
na hora do amogo. A producgo diaria é
de 10 duzias de alface, 8 duzias de ricu-
la, 10 dizias de sdsa e 3 dlzias de bré-
colis. Produz também semanamente 30
duzias de couve-flor, 20 caixas de 11 kg
de piment&o e 20 caixas de 24 kg de to-
mate. E pretende ampliar aatividade, in-
vestindo em mais dois aqueires paulis-
tas (4,8 hectares).

Elelembraque comegou nahorticul-
tura adquirindo estufas usadas, que per-
tenciam a uma rede de supermercados
de Promissdo/SP, que havia encerrado
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Renda em queda
afeta o consumo

ara Margarete Boteon, coordenadora
do Projeto Hortifruti do Centro de
Estudos Avancadosem Economia Aplica-
da (Cepea), da Esalg/USP, 2003 foi um
ano dificil para os produtores hortigran-
jeiros emgeral. Segundo ela, a dificul-
dade de comercializacéo damaioria des-
ses produtosfoi resultado da diminuicéo
da renda do consumidor em 2003 e,
principal mente, em periodos de pico de
oferta, como o do tomate no inverno e
da batata no segundo semestre.

“ As condicoes climaticas adversas,
com bruscas elevacOes de temperaturas
echuvasemexcesso noinicio do ano pas-
sado, e a severa estiagem no segundo se-
mestre, também influenciaram na oferta
dos produtos’, afirma. “ As regifes que
comercializam exclusivamente no merca-
do doméstico foramas mais prejudicadas
pela crise econdmica e pelo clima.”
Para 2004, Margarete Boteon acredita

que ha
motivos
de sobra
paracrescer e
melhorar a de-
manda interna.
“Mas na minha avalia-
¢ao, os produtores ndo estdo
incorporando as per spectivas de
retomada de crescimento para estabe-

lecer suas decisdes futuras.” Conforme
a pesquisadora, o plantio e os investi-
mentos para o proximo ano estdo mais
embasados no histérico passado de pre-
¢os, principal mente nos valores obtidos
em 2003. “ Produtores com bons resul-
tados em pregos estdo ampliando area e
investimento” , afirma. E o caso de al-
guns produtores de batata na safra das
aguas e tomate de verdo. O contrario
também esté& ocorrendo. Para as cultu-
ras que obtiveram baixos precos em

2003, o pro-

dutor, segundo €la, esta

decidido a frear seus investimentos em
2004.

“ O setor hortigranjeiro tem capaci-
dade e infra-estrutura para atender a
qualquer reacdo da demanda, sgja in-
terna ou externa’, garante. Por outro
lado, sofre em épocas de excedentes de
producdo. “ A retomada do crescimento
econdmico no mercado interno e a re-
cuperacao da renda real dos consumi-
dores devem melhorar as vendas de fru-
tas e hortalicas.”

asatividades. “Naépoca, investimos cer-
cade R$ 80 mil entre caixa d’ &gua, go-
tejo e estrutura plastica. Comegcamos
com trés estufas; hojetemos 37", relem-
bra. As estufas sdo de aco galvanizado,
de model os variados, e medem entre 7 x
40 metros e 8 x 50 metros.

“No inicio, em sociedade com um
primo, faziamostodaairrigacéo por go-
tejamento, mastinhamos muitos proble-
mas com entupimento, tornando-se
caro”, comenta. “ Posteriormente, come-
camos a mexer também com folhas e
mudamos parairrigacao por microasper-

Olivieiro, que produz em Jau/SP, esta
desanimado com os pregos e a concorréncia

Divulgagéo

s80 por cima.” Para Francisco Grana, a
maior dificuldade para a horticultura,
hoje, éter um bom canal de comerciali-
zacdo. “ Tem muita gente que leva calo-
te. Além disso, para ter competitivida
de, é preciso ter qualidade’, afirma.

O agricultor comenta que tem seus
custos de producéo rel ativamente baixas,
porque n&o tem mai s aplicado adubo. “ Na
estufa, quando chove dentro os nutrien-
tes lixiviam, nd&o vao embord’, explica
“No comexo, tive até problemas de sdini-
zag80, por causado excesso de nutrientes
nosolo.” Paraevitar essecontratempo, pra-
ticamente ndo utilizamais adubo. “ Tenho
jogado bastante esterco e, devez em quan-
do, uma cobertura com uréia.” Ele &fir-
ma que também ndo tem tido problemas
com pragas e doengas, pulverizando s6
guando muito necessario. “ Por isso, meus
custos ndo s&o altos.”

Como aproducdo é sazonal, arenta-
bilidade depende muito da época, mas
Grana Junior garante que € possivel ter
lucro, desde que se tenha plangjamento.
“Nos meses de verdo, quem planta ver-
dura ganha dinheiro”, garante. Ele con-
ta que, nesse periodo, o custo de produ-
¢ao, por exemplo, da afaceficaem tor-
no de R$ 0,32 por maco, que consegue
vender por R$ 1,00. Ja no inverno, no
maximo empata. “ Quem conseguir tirar

abobrinha e pepino no inverno e aface,
rdcula e salsano verdo consegue algum
dinheiro, desde que tenha boa produti-
vidade”, conclui.

Horta organica— Agricultor eam-
bientalista, Antonio Carlos Botelho
Miiller Carioba sempre se preocupou
com 0 meio ambiente e resolveu apostar
nahorticulturaorgénicaapartir de 1999.
Em um hectare na Fazenda Santo Anto-
nio dos Ipés, também no municipio de
Jal, ele cultiva a céu aberto abdbora,
milho, batata-doce, mandioca, cheiro-
verde, espinafre, rabanete, nabo, beter-
raba, cenoura, couve, escarola e alface.
Sua atividade é quase artesanal. Vende
direto parao consumidor local, fazendo
entrega dos produtos em domicilio. En-
trega cerca de 30 cestas de verduras e
legumes por semana. Sua horta tem até
nome: Naturhorta.

Ele conta que sempre teve uma vi-
s80 mais ecoldgica e iniciou o trabaho
com horta orgénica pensando no meio
ambiente, na melhor alimentacéo e em
ter condi¢Oes de produzir sem se valer
da aplicacdo de agrotoxicos, herbicidas,
inseticidas e adubos quimicos. Para Ca-
rioba, € quase umafilosofiadevida. “A
agricultura orgénica se preocupa muito
em fazer o que a naturezafaz”, declara.
“Entéo, minha producéo ainda € peque-

52 - FEVEREIRO 2004




A Feira Agrodinamica do Mercosul

15 a 19 de Marco de 2004
Nao-Me-Toque - Rio Grande do Sul - Brasil

PROMOGCAD

C€OoTRIJAL

EXPODIRETO COTRIJAL - RET 142 km 24 - Ceoa Poatal 02 - 99470-000 - Meo-Me-ToqueR5 - Fone: (54) 332 3638 - Fax (54) 332 2527
E-mail; expodiretaf@colri@l oom, b - web siba v expedreio calngal com, bBr



HORTICULTURA

na, va orizaamao-de-obrafamiliar etudo
éfeito amao.” Estufa so para a semen-
teira, que tem de ser mais protegida para
evitar chuva pesada, sol intenso e o ata-
gue de passarinhos. Todos os demais ti-
pos de hortalicas sdo cultivados a cam-
po, a céu aberto.

Adubacdo s6 com composto organi-
€0, No caso esterco com algum tipo de
palha. “Usamos também hdmus de mi-
nhoca e alguns biofertilizantes, que séo
misturas de varios componentes e alguns
minerais 100% naturais.” No controle de
doencas, aprimeirapreocupagdo, segun-
do ele, écomacausa. “Procuramos ali-
mentar as plantas de forma que elas ndo
figuem doentes, mas se isso acontecer
utilizamos vérias caldas, como a borda-
lesa, e outros produtos naturais, que sdo
controladores de fungos e bactérias.” O
produtor afirmaque seu principio é ten-
tar uma auto-suficiéncia e umaintegra-
¢d0. “Produzimos nosso proprio ester-
€O, NOsso préprio himus, as sobras de
verduras sdo fornecidas para galinhas e
porcos, fabricamos nossas caldas, tudo
para buscar a auto-sustentabilidade.”

Os cuidados com o solo também séo
tidos como prioritérios dentro da horti-
culturaorgéanica. Conforme Carioba, ele
tem de estar argjado, receber quantida-
de certade aguae possuir algumadiver-
sidade de plantas. “N&o é aquel e cantei-
ro limpissimo; tem de ter plantas nati-
vas, que as pessoas chamam de ervas da-
ninhas, mas que chamo de plantas es-
pontaneas”, explica.

“Elas tém de convi-
ver com as verduras
dentro da horta, por-
(=g que equilibram o am-
' biente.” O solotambém
n&o pode estar expos-
to. “Em agricul-
tura organica,
', procuramos
| sempreman-
. ter aquela
cobertura
morta de
capim,
paraprote-
ger o solo
do sol, evi-
tando com
que esguente,

ao

Grana Junior reduziu os custos ao deixar de

Divulga

aplicar adubo na producéo de hortigranjeiros

poisva matar amicrovidaquetem ali.”

Produtos organicos, por serem mais
procurados, comumente conseguem me-
Ihores pregos no mercado, com alguns
exageros. “Ha aquele abuso de quem
chega a cobrar 100% a mais do que os
produtos convencionais’, afirma. “Nor-
malmente, 0s organicos sdo 30% mais
carosendo precisamaisdo queisso, pelo
custo que a gente tem.” Segundo €ele, 0s
organicos aindasao caros porgque hapou-
caofertano mercado, pelapropriaquali-
dade e pela grande procura. “A grande
vantagem € que 0s insumos para manter
umahorta sdo muito menores. N& com-
pramos veneno, adubos quimicos, que
s80 produtos muito caros na agricultura
convenciona.”

Apoio da universidade — Jodo La
deira Gouveia e Gongalo Gongalves s&o
dois de um grupo de agricultores familia-
res do Assentamento Horto Guarani, lo-
calizado nacidade de Praddpolis, interior
de S&o Paulo, que fazem parte de um
ambicioso projeto de extensdo universi-
taria, desenvolvido pelaUniversidade Fe-
dera de S&o Carlos. Tinham pouquissi-
ma experiéncia com a producdo de hor-
talicas e comegaram a se envolver com a
atividade desde dezembro de 2000, quan-
do foram até a UFSCar, procurando so-
lugdes e dternativas para os seus lotes
no assentamento rural.

Hoje sdo aquilo que podemos chamar
de agricultores especializados. Num con-
junto de 15 estufas agricolas de 350 me-
tros quadrados cada e maisumadreaem
campo aberto de aproximadamente 10 ha
cultivam diversashortalicastaiscomo: re-
polho, couve-flor, bracolis, acelga, quia
bo, feijéo de vagem, jil6, pimentas diver-
sas, berinjela, pimentéo-verde, pimentéo-
amarelo, pimentdo-vermelho, beterraba,
alface crespa, abobrinha, pepino caipirae
pepino-japonés.

Segundo eles, 0 apoio e a assistén-
ciatécnicapor parte daUniversidade Fe-
deral de S&o Carlos, por meio de pro-
fessores e estudantes, foram essenciais
para 0 sucesso de seus empreendimen-
tos. Em funcéo daparticipacdo daUFS-
Car, eles estdo sempre utilizando tecno-
logias bastante avancadas. A principal
dificuldade que os produtores do assen-
tamento tinham era exatamente aguela
relacionadaacomercializagdo. “ Sempre
tinhamos receio dessa questao, comen-
ta Gongalo Goncgalves. E ai, mas uma
vez, a presenca da Universidade Fede-
ral de Sdo Carlos foi um determinante.

Producao formal de hortalicas no Brasil
€ de 13 milhdes de toneladas por ano

Através daFundacdo de Apoio daUni-
versidade (FAI-UFSCar), os produto-
res conseguiram assinar um contrato
com um grande atacadista do Ceasa
de Araraquara/SP, cidade distante cer-
ca de 60 km do assentamento.

“Eles compram toda a nossa pro-
ducdo, se responsabilizam pelo trans-
porte das mercadorias e pela caixaria,
reduzindo inclusive assim as nossas
despesas’, explica Gongalves. “E evi-
dente que também para o comprador,
em funcdo da nossa proximidade, o
contrato é vantajoso, mas a verdade é
gue com este contrato resolvemos a
nossaprincipal dificuldade que éaco-
mercializagdo de nossos produtos.”

Para o engenheiro agrbnomo Car-
los Augusto de Sousa Martins Filho,
o professor Maranh&o, umainstitui¢do
publica de ensino superior deve estar
sempre atenta as diversas demandas
que a sociedade apresenta. “Dentro
desta 6tica, aUniversidade Federal de
Sdo Carlos, a partir de outubro de
2000, viu-se diante de um novo de-
safio, ou segja, como influir namudan-
cade padrfes socioecondmicos deum
grupo de agricultores do Assentamen-
to Horto Guarani, situado a 80 km do
seu campus principal”, relembra.
Hoje, os assentados apresentam
uma renda per capita em torno de
R$ 600,00, considerada boa para os
padrdes locais. Provavelmente no
decorrer do primeiro semestre passa-
rdo a possuir, inclusive, planos de
salde.m
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SILVICULTURA

Apesar de 40% de
Seu territorio ser coberto
com florestas nativas,

o Paisja
comeca a sofrer as
consequéncias da falta de
madeira. A diferenca entre
0 que é colhido e plantado
tem aumentado nos
ultimos anos e
cresce a demanda pela
matéria-prima.

O horizonte é sombrio
para o setor industrial...

José Renato de Almeida Prado

setor florestal responde por
cerca de US$ 23 bilhdes
anuais a economia nacional
(cercade 4,5% do PIB), contribui com
USS$ 5,6 bilhdes as exportagdes (8% do
total da pauta de exportacdes) e produz
um salto liquido de US$ 4 bilhdes, o que
0 destacacomo um dos mais expressivos
segmentos do agronegécio brasileiro.
Enfrenta, porém, progndsticos sombrios
para os préximos anos, em razéo do risco
dafalta de madeira de reflorestamento, o
chamado “apagéo florestal”. As empre-
Sas (ue se prepararam para essa eventua:
lidade ndo devem sofrer nenhum impac-
to. Mas quem ndo deu credibilidade para
os dertasja esta sentindo o problema.

A previsdo de organismos interna-
cionais € de que, em 2010, o déficit
mundia de madeiradeve se aproximar de
500 milhdes de metroscubicosanuais. No
Brasil, segundo dadosdaEsalyUSP, aes-
casez de madeira de reflorestamento ja
se faz sentir, situagdo considerada to-
talmente paradoxal, pelo fato de ainda
0 Paister 40% de seu territorio coberto
com florestas nativas.

O apagao

FLORESTA

“A demanda por madeira vem au-
mentando ao longo dos anos e a res-
posta aindando foi suficiente, devido a
diferenca entre o volume de colheita e
o plantio deflorestas’, comenta Germa-
no Aguiar Vieira, superintendente flo-
restal da Celulose Nipo-Brasileira S/A
(Cenibra), localizada em Belo Oriente/
MG, a 236 km de Belo Horizonte. A
empresa € uma das maiores produtoras
mundiais de celul ose branqueada de fi-
bracurtade eucalipto. Emjulho de 2001,
a Japan Brasil Paper and Pulp Resour-
ces Development (JBP) passou a exer-
cer 100% do controle acionério da Ce-
nibra, investindo US$ 670 milhdes na
compra da participacéo de 51,48% da
Companhia Vale do Rio Doce. Sua pro-
ducao anual éde 800 mil toneladas. Des-
setotal, maisde 90% é destinado ao mer-
cado externo, atendendo principalmen-
te 0 Japéo, a Europa, os Estados Unidos
e os paisesdaAméricalLatinae Asa

Citando dados da Associagdo Minei-
radeSilvicultura(AMS), Vieiradiz que,
nos Ultimos anos, o Pais cortou aproxi-
madamente 500 mil hectares de flores-

tas e plantou menos de 200 mil hecta-
res. “Em Minas Gerais, o plantio de eu-
calipto tem evoluido bastante, passando
de 30 mil hectares em 2000 para 84 mil
em 2003, mas a demanda total do Esta-
do gira em torno de 120 mil hectares’,
afirma.

Além da demanda atual de madeira,
algunssetores, segundo Vieira, estdo pre-
vendo um aumento aindamaior, como o
mercado moveleiro. “Ha uma previsio
de crescimento de 20% neste ano, sem
contar com umademandaadicional, que
podera ocorrer em ceramicas e olarias,
caso haja aumento de petréleo”, prevé.
“O periodo compreendido entre 2004 e
2008 sera decisivo para a correcéo de
rumo do setor e amenizar as consequén-
cias do apagéo florestal.”

Ofertaedemanda— A questdo do
déficit demadeiraindustrial oriundados
reflorestamentos deve ser analisadaem
nivel regiona e em funcdo do tipo de
madeira demandada, na opini&o do su-
perintendente da Sociedade Brasileira
de Silvicultura (SBS), Rubens Garlipp.
Segundo €ele, o balanco entre oferta e
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demanda de madeira industrial de eu-
calipto até 2016 deve aternar periodos
de superavits e déficits. “ Se no curtis-
Simo prazo existe umasituacdo de equi-
librio, num segundo momento a situa-
¢a0 é preocupante e exige acdes de cur-
to emédio prazos parasuperar o déficit
futuro, uma vez que a colheita de ma-
deira de eucalipto ocorre pelo menos
sete anos apos o plantio.”

Segundo ele, em 2004, o consumo
de madeira de eucalipto no Brasil deve
alcancar 83,7 milhdes de metros cubi-
cos, sendo que parte dessa madeirando
esta disponivel préximo dos centros
consumidores. Para 2016, o déficit pro-
jetado é de 15,9 milhdes de metros cu-
bicos, considerando as florestas atual-
mente existentes.

O balanco entre a oferta e demanda
de madeira de pinus apresenta uma si-
tuacdo maiscritica. A procurahojejaé
superior a capacidade de producdo das
florestas existentes, tanto em quantida-
de como em qualidade. Estima-se que,
para uma demanda de 51,8 milhdes de
metros cubicos em 2004, a oferta sgja

Eucalipto

Espécie 2004
Oferta tora 89.812
Oferta residuo 52
Demanda 83.755
Balanco 6.108
Pinus
Espécie 2004
e Oferta tora 37.727
Oferta residuo 853
Demanda 51.871
: Balanco -13.290

Em mil metros cubicos
Fonte: SBS/2001

da ordem de 37,7
milhdes de metros
cubicosdetorasede
853 mil metroscubi-
cos equivalentes de
residuos para pro-
cessamento. As Re-
gides Sul e Sudeste
do Brasil apresen-
tam para pinus, res-
fan pectivamente, défi-
cits de 13,8 milhdes
. & €3,3milhGesdeme-

ok tros cubicos, com
tendénciade desequilibrio crescente nos
proximos anos. “Para 2016, o déficit
projetado é de 24 milhdes de metros cl-
bicos, dos quais 22 milhdes na Regido
Sul”, diz Garlipp.

M edidas ur gentes — Para reverter

a situacdo de “apagdo florestal”, segun-
do o superintendente da SBS, s80 neces-
sarias medidas de curto emédio pra-
Zos, tanto no ambito da produ-
¢80 e processamento, como no
de gestéo e politicas publicas.
A curto prazo, segundo Gar-
lipp, essas agbes incluiriam
a aquisicdo a longas dis-
tancias das fébricas (o
gue acaba onerando o
custo da matéria-pri-
ma), aimportacdo de
madeira de pinus e
eucalipto de paises
vizinhos, como a
Argentina e o Uru-
guai, e a antecipa
¢80 daidade de cor-
te das florestas
plantadas de pinus

Granja

metros cubicos”

OFERTA E DEMANDA DE MADEIRA INDUSTRIAL

Garlipp, da SBS: “para 2016 o déficit
de madeira projetado é de 15,9 milhdes de

2008 2012 2016
94.650 99.750 105.123
109 248 431
96.546 108.467 121.448
-1.785 -8.469 -15.893

2008 2012 2016
SONI5Y 41.901 44.158
1.348 2.208 3.488
58.904 64.959 71.716
-17.796 -20.849 -24.069

naRegi&o Sul, parafins de processamen-
to mecénico, o que significa cortar esto-
gues ainda em crescimento e que nado
estdo totalmente maduros em termos de
dimensdes e qualidade das toras.

Outra realidade € que o ritmo dos
plantios proprios cresceu significativa
mente nos trés Ultimos anos. O segmen-
to de celulose e papel, por exemplo, que
haviaplantado ereformado 119 mil hec-
tares, plantou e reformou, em 2003, cer-
cade 190 mil hectares. “Paralelamente,
no mesmo periodo, foram triplicados os
investimentos em fomento a pequenos e
meédios produtoresrurais, 0 quetem pro-
movido ainsercdo de milhares de agri-
cultores em centenas de municipios bra-
sileiros no negdcio florestal .”

No quediz respeito agestéo publica,
na opinido de Rubens Garllip, € impor-
tante que aproducéo florestal conte com
estabilidade das|egidagbesfloresta etri-
butéria, e que haja simplificacéo de
procedimentos burocraticos. “A
definicdo de umapoliticaflores-

tal claramente orientadaparaa
producdo é prioritéria para a
expansdo da base floresta

e pode gerar resultados

extremamente benéfi-
cos do ponto de vista
social, econdémico e
ambiental .”
Cadeia flores-
tal —OBrasil ére-
g conhecido como o
S Paismais competi-
2 tivodomundo para
producdo de ma-
deira por meio de
florestas planta-
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desafio para ampliar significativa-

mente os reflorestamentos tem esbar -
rado no ainda inadequado sistema de fi-
nanciamento, na opinido de represen-
tantes e técnicos do setor. De um

dispdem de linhas de crédito do -+

dios produtores so recentemen-
tepassarama contar comfinan- =
ciamento destinado ao plantio
comercial, por meio do Propflo-
ra e do Pronaf-Florestal — linhas
de crédito que foram langadas em

2002 pelo governo federal, para o
plantio comercial de florestas.

“ SA0 mecani smos extremamente inte-
ressantes do ponto de vista econdmico, so-
cial eambiental” , diz Rubens Garllip, da
SBS. Para ele, de um lado os programas
potencializam a fixacéo de empregos no
campo e a inser¢ao dos produtoresrurais
no processo de producdo de madeira, ge-
rando renda adicional em areas da pro-
priedade ndo utilizadas com agricultura
ou pecuéria. De outro lado, ao poderem
contar com madeira fornecida por produ-
toresindependentes, asindlstrias de base
florestal deixam de imobilizar capital na
aquisicdo de terras. As condigdes finan-
ceiras sdo atrativas.

O Propflora, com recursos de R$ 50
milhdes para o ano agricola 2003/2004,

lado, empresas verticalizadas = =

BNDES, embora com juros ele- = = 4 |
vados. Deoutro, pequenoseme- . .

il +

Faltam linhas de crédito

financia até R$ 150 mil anuais por tomador,
a uma taxa de juros fixos de 8,75% ao ano,
comcaréncia de 8 anos e prazo definancia-
mento de até 12 anos. E operado por ban-
cos credenciados pelo BNDES, tanto publi-
C0S como privados.

Ja o Pronaf-Florestal seinsere na politi-
ca de fortalecimento da agricultura familiar.
Cobra juros fixos de até 4% ao ano, com bo-
nus de 25% por adimpléncia, e inclui assis-
ténciatécnica. Oslimitesde crédito anual sio
de R$ 4 mil ou R$ 6 mil por agricultor, con-
forme o seu enquadramento. E operado pelo

Banco do Brasil e pelos bancos regionais
de desenvolvimento.

Emque peseaimportancia dessesme-
canismos e a grande procura por essas
linhas de crédito, o fato, segundo
Garllip, € que ainda ndo ded ancha-

ram a ponto de contribuirem efeti-
vamente para incrementar o setor.
- “ Halimitagdesoperacionaisebu-
| rocréticas para acessar os crédi-
- tos, que devem e podem ser sana-
das, basta boa vontade dos agen-
tesplblicosefinanceiros.” Elecita
kL como exemplo o Propflora, que até
% dezembro de 2003 havia alocado

" apenas R$ 3,2 milhdes em 91 opera-

¢Oes. “ E o Pronaf, que pretendia atender
10 mil familias no seu primeiro ano de ope-
racao, praticou menos de 200 operagles.”

Para Rubens Garlipp, da SBS, plantar
florestas é tao rentavel ou mais que qual-
quer outraatividadeagricolaeseapresenta
como excelente investimento. Segundo ele,
o mercado futuro esta garantido pelos pla-
nos deexpansdo industrial jaemandamen-
to. “ Até 2020, o consumo de madeira de
plantagBes ir& dobrar” , prevé. Além disso,
conforme Garlipp, a atividade é compativel
com as paliticas do governo, uma vez que
geraempregos comefeito multiplicador sig-
nificativo emtoda a cadeia produtiva, evita
0 éxodo rural, produz renda, € matéria-pri-
ma de produtos exportaveis e promove o de-
senvolvimento regional sustentado.

das. A produtividade brasileira chega a
ser o dobro do melhor concorrente e até
dez vezes superior aoutros paises. Além
dos fatores climéticos favoraveis paraa
formagéo de florestas de répido cresci-
mento, o0 Brasil detém uma das mais
avancadas tecnologias em silviculturae
colheitaflorestal, utilizando em suasflo-
restas material genético de altissima
adaptacdo as diversas regides do Pais.
Os segmentos que utilizam a maté-
ria-primaproveniente de florestas plan-
tadas (celulose, papel, madeira sdlida,
painéis reconstituidos e moveis) estao
acreditando em suas atividades e pro-
gramaram investimentos da ordem de
US$ 12 bilhdes até 2005, paraaamplia-
¢ao do parque industrial. Esses investi-
mentos, além de ampliar a capacidade
produtiva para atender as necessidades
domésticas dos produtos florestais,
aumentardo as exportagdes e criaréo no-
vas oportunidades de emprego.
Segundo dados da Sociedade Bra-
sileira de Silvicultura, o Brasil dispbe

atualmente de 4,8 milhdes de hectares
deflorestas de eucalipto e de pinus (me-
nos de 1% de seu territério). Essesplan-
tios foram realizados, na sua quase to-
talidade, nas décadas de 70 e 80, refor-
mados na década de 90 e vém abaste-
cendo os segmentos consumidores. Nos
ultimos anos, o ritmo de plantio e re-
formafoi entre 200 e 250 mil hectares/
ano, quando anecessidade seriade pelo
menos 500 mil hectares/ano para suprir
a demanda futura.

Crescimento — Todos os segmen-
tos que industrializam madeira de reflo-
restamento cresceram de modo expres-
sivo nos Ultimos anos e continuam in-
vestindo na ampliagdo da producéo e
modernizacdo do parque industrial. De
1998 a 2003, a producéo de celulose
aumentou 35%, chegando a 9 milhdes
de toneladas em 2003. A de papel cres-
ceu 20% (6% nos ultimos dois anos),
chegando a 7,9 milhGes de toneladas no
ano passado. As exportacGes em 2003
somaram US$ 3,1 bilhdes e o0 saldo su-

peravitario foi de US$ 2,5 bilhGes. O
programa de investimentos desse seg-
mento — US$ 14,4 bilhdes nos proxi-
mos dez anos — prevé duplicar as ex-
portacGes até 2012.

O segmento de madeira solida tam-
bém apresenta valores crescentes de
producdo, receitas e exportagdes. Os
compensados de pinus vém substituin-
do osde madeiratropical ejacompdem
60% da matéria-prima utilizadaem sua
fabricacdo. De 1998 a 2002, a produ-
¢do de compensados de pinus passou
de 800 mil para 1.600 metros cubicos e
as exportacoes saltaram de US$ 300 mil
paraUS$ 1,1 milhao.

Também a madeira de eucalipto é
amplamente utilizada como serrados e
paraafabricacdo de produtos com maior
valor agregado. O PIB desse segmento
cresceu 16% de 1999 a 2002, ano em
que o faturamento foi de US$ 8 bilhdes
e as exportacdes foram de US$ 2,2 bi-
Ihdes, gerando superavit comercial de
US$ 2,1 bilhdes. =
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FERRUGEM

preocupacao

Ricardo Mendes e Bernardo Nogueira, engenheiros agrénomos — KLEFFMANN

ferrugem, doenca causada pelo

fungo Phakopsora pachyrhiz,

de origem asiatica, € um dos
principais riscos a safra de soja bra-
sileira. Em 2002, o prejuizo causado
pelaferrugem foi estimado em quase
US$ 20 milhdes. O primeiro registro
do mal em 2003 foi reportado no fim
de janeiro pela Embrapa Soja, e ocor-
reu em Itapeva, sul do Estado de Sao
Paulo. A Embrapa Soja est4 avaliando
a eficiéncia de fungicidas recomenda-
dos atualmente para o oidio e doen-

O desenvolvimento dadoencaéfa-
vorecido por chuvas bem distribuidas
e/ou presenca de orvalho durante pe-
riodos superiores a 6 horas e tempe-
raturas amenas (18-26°C). Regides
altas, com temperaturas noturnas
mai's amenas, apresentam maior nu-
mero de horas de orvalho, favorecen-
do o processo de infecgdo. As altas
temperaturas e os periodos secos ini-
bem o desenvolvimento da doenca.
O principal dano causado pelaferru-

Divulgacéao

gem da soja é a desfolha precoce da
planta, queimpede o ciclo total dacul-
tura e acompletaformacéo dos gréaos.

A disseminacéo de estruturas do
fungo ocorre facilmente com o ven-
to, por isso é importante que os pro-
dutores das éareas vizinhas aos focos
figuem em alerta, fazendo o monito-
ramento das lavouras em busca de
sintomas.

Fonte: Embrapa

¢as de final de ciclo no controle da
ferrugem. Em condicOes severas, se-
ria necessario aumentar o nimero de
aplicacOes de fungicidas, o queinvia-
bilizariaeconomicamenteaculturanas
regides atingidas. Segundo dados co-
letados pela Kleffmann, no inicio de
2003, um terco dos produtores de
soja entrevistados fez, efetivamente,
algum controle em relacéo a ferru-
gem, enquanto dois tercos dos soji-
cultores consultados na pesquisa tra-
balharam no controle do oidio. Esses
dados refletem uma crescente preo-
cupacdo com o controle daferrugem,
que em 2001 aindaeradesconhecida. |

A dificuldade do diagndstico, a
necessidade de agOes preventivas e
a rapidez com que a doenca se de-
senvolve sdo os principais problemas
encontrados pelos sojicultores no
controle da ferrugem. j

A Embrapaestimaque, com afer-
rugem, as lavouras de soja de Mato
Grosso tenham perdido um milh&o
de toneladas de potencia produtivo,
ou 7% da safra projetada para 2002/
2003. As perdas s6 néo foram maio-
res porque os produtores investiram
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em aplicacéo preventiva de fungici- | |1 i

das, apds uma campanha educacio- |+
nal liderada pela Embrapa.

KLEFFMANN. Informagdes gerando produtividade no campo

ELEFFMANIN. Lider mm pugquize
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AGRICULTURA FAMILIAR

DIVERSIFICAR

@ preciso

rissiumal, umacidade com pou-

co maisde 15 mil habitantes, lo-

calizada no noroeste do Rio
Grande do Sul, precisavaimportar todo
tipo de alimento. A constatagdo, con-
forme o secretario da Agricultura, Elio
Bronstrup, surgiu de um levantamento
feito pela prefeitura, em 1997, quando
foi avaliado o que eraconsumido name-
renda escolar das escolas estaduais e
municipais. O resultado mostrava que
o dinheiro estava sendo jogado fora ao
enviar matéria-primaparaoutras|oca-
lidades, pagando-se, dessa forma, o
6nus do processamento.

A0 mesmo tempo que se arreca-
dava pouco em impostos, a incapaci-
dade de criagdo de outras vagas em-
purrava para longe as novas geracoes
em busca de emprego. Surgiu, assim,
0 Programade Desenvolvimento Agro-
industrial Pacto Fonte Nova, realizado
pela prefeitura para estimular — por
meio deincentivos—acriacéo de agro-
indUstrias.

No campo os produtores ndo iam
bem. Com 2.350 pequenas proprieda-
des, o modelo vigente era o de desen-
volvimento agricolaalicer¢cado namo-
nocultura soja/trigo. Foi ai que a pre-

—

Programa beneficia produtores com no minimo 80%

da renda proveniente da agricultura familiar

—

feitura propds uma alternativa funda-
mentada na diversificacdo das ativi-
dades e naimplantacédo de pequenas e
médias agroindustrias. Outra impor-
tante caracteristica do programa € o
aperfeicoamento técnico dos produ-
tores rurais e suas familias, por meio
de cursos, dias-de-campo, reunides e
participacOes em feiras. A prefeitura
também entrou com 0s recursos para
a construcdo dos prédios comerciais
das futuras industrias.

Por envolver um universo grande
de entidades e forcas locais da comu-
nidade, o programa acabou gerando
maior entendimento e despertou ha po-
pulacéo a certeza de que ela mesma
pode construir as solucdes para seus
problemas. Passados seis anos, a agao
da comunidade gerou a criagéo de 33
empreendimentos, mais de 80 produ-
tos e 130 empregos diretos.

O programa € enderecado a pro-
dutores residentes em pequenas pro-
priedades ou povoados rurais, com no
minimo 80% darenda proveniente da
agriculturafamiliar. Também sdo con-
siderados como publico-alvo os co-
merciantes que, estabel ecidos no mu-
nicipio, comprometeram-se a divul-
gar e vender os produtos |o-
cais. Estes, por sua vez, car-
regam um selo de origem
Pacto Fonte Nova.

O marketing caseiro ja
rendeu seus frutos. As novas
empresas faturaram mais de
R$ 1,5 milh&o em 2002. Até
0 momento foram investidos
R$ 1,25 milhdo, sendo des-
tes, 55% composto de recur-
sos dos agricultores, 28%
oriundos de financiamentos
contratados pel os produtores
junto as agéncias bancarias
(Pronaf), ao Fundo Munici-
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pal de Desenvolvimento Agropecua-
rio de Crissiumal e 17% do investi-
mento provém de incentivos ofere-
cidos pela Prefeitura Municipal de
Crissiumal.

Entre osempreendimentos, estéo pa-
darias, doisaambiques, quatro abatedou-
ros (dois municipais e dois estaduais),
fabricas de sucoselaticinios. Mas o que
fardadiferencano municipio é um pro-
jeto de umafabrica de queijos de mé-
dio porte, previstaparaentrar em fun-
cionamento entre 0s meses de abril e
maio de 2004. Elateracapacidade depro-
cessamento de 100 mil litros dia e conte-
rd com investimento total de R$ 2 mi-
IhGes, dos quais R$ 1 milh&o dado pela
prefeitura, paraaexecucao das obras fi-
sicas, e 0 restante bancado pelo gru-
po do Estado do Parana.

Crissiumal destaca-se como o
maior produtor de leite do Estado —
de 80 mil litros por dia —, fato que
atraiu a empresa, além do beneficio
dado pelo municipio.
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Uma das metas ainda ndo atingidas
€ abusca de Inspecéo Estadual ou Fe-
deral paratodos os empreendimentos.
Algumas agroindstrias dispdem ape-
nas dainspecdo municipal, impedindo
seus proprietarios de comercializar
produtos fora do municipio.

Ousadia — Mais ou menos na
mesma época da criacdo do projeto

Neco Varella

de Crissiumal, a familia de Roberto
Machado, 31 anos, e alguns outros
vizinhos mostravam insatisfagdo com
aatividade leiteira. Machado possuia
uma area de 25 ha ja esgotada por
anos de exploracédo. “Chegou a um
ponto que a fertilidade do solo ficou
exaurida, o que ndo compensava co-
locar insumos para a producéo de for-

rageiras. A lucratividade era muito
baixa’, recorda sem saudade o tam-
bém engenheiro agrénomo e profes-
sor da Universidade Estadual do Rio
Grande do Sul (UERGS).

Em 1997, dez familias vizinhas
comecaram a fazer reunides em bus-
ca de uma solucéo. Houve consenso
de que o produto precisaria ser ndo-
perecivel, pois as propriedades fica-
vam a 20 km da area urbana. Depois
de pesquisas e viagens, decidiu-se
pela producéo de cachaca artesanal.
Do grupoinicial, ficaram apenasqua-
tro familias. “As outras ndo quise-
ram arriscar”, recorda o empresario
Machado.

A pecuaria de leite desapareceu,
dando lugar a 18 ha plantados com
cana e uma destilaria que recebeu in-
vestimento de 100 mil, dos quais par-
te de capital proprio e o restante de
financiamento. A prefeitura entrou
com a construcao da fabrica. A pro-
ducdo foi iniciada no ano 2000, com
12 mil litros, aumentando para 50 mil
em 2001, 60 mil em 2002 e 75 mil
litros em 2003. Superadas as fases
burocraticas, o proximo desafio € a
comercializagdo. O grupo esta con-
seguindo vender apenas 15 mil litros
por ano, mantendo um estoque de 120
mil litros.

Depois de constatada a concor-
réncia de muitos outros pequenos
alambiques atuando na regiao, opta-
ram pela producéo orgéanica, certifi-
cada para os mercados brasileiro e
europeu pela Ecocert. A diferencia-
¢do do produto ja rendeu a negocia-
¢do com uma rede de supermerca-
dos que atua na Regido Sul, assim
como estéo sendo feitos alguns con-
tatos para exportagdo. m

Ndo perca na proxima edi¢do

da revista

O BRASIL AGRICOLA

www.agranja.com

v’ Plantio: ndo faltam op¢oes para o inverno
¢/ Tudo sobre a Coopavel 2004
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Safra fatura alto em 2003/2004

Segundo um informe oficial, a co-
Iheita 2003/2004 de soja faturara cerca
de US$ 2,5 bilhbes a mais do que foi
estimado no inicio, como consequén-
ciado forte incremento dos pregos. No
total, serdo US$ 7,5 bilhGes, umterco a
mais do que em 2003. Por outro lado, o
ingresso de divisas pela exportagdo de
0Oleo de sojacresceu 60% durante ospri-
meiros dez meses de 2003, segundo o
documento distribuido pela Secretaria
de Agricultura, Pecuaria, Pesca e Ali-
mentos (SAGPyA). “No acumulado ja-
neiro-outubro de 2003, os embarques
foram de 24% a 60% superiores em vo-
lume e valor, respectivamen-
te”, indica o boletim ofi- r
cial.

momento,
a Argenti-
na havia expor-

tado 3,4 milhdes de toneladas de 6leo
de soja pelo valor de US$ 1,7 bilhao.
O trabalho indica que 36% do total
vendido ao exterior teve por destino
aChina, com 1,2 milhéo de toneladas
e US$ 608 milhdes, seguida pela In-
dia, com 22% (769.500 toneladas e
US$ 376 milhdes). A andlise destaca
que a producéo de 6leo de soja cres-
ceu 15% em relacdo a igual periodo
de 2002, alcancando um volume de
3,7 milhdes de toneladas. Os analis-
tas de mercado foram discretos na
andlise das conseqliéncias da aparicéo
do caso de encefalopatia espongifor-
me bovina, BSE na sigla em inglés,
nos Estados Unidos.

NOTICIAS DA ARGENTINA U HACRA

Trigo

Cercade 95% da areaplantadaja
foi colhida, com um rendimento mé-
dio de 2.420 kg/ha. A producéo fi-
nal é estimada em 13,3 milhdes de
toneladas.

Soja

Praticamente ja foi concluido o
plantio da oleaginosa, em uma area
de 13,8 milhdes a 13,9 milhdes de
hectares, segundo estimativa. Os cul-
tivos tém sido especialmente favore-
cidos pelas chuvas recentes.

Novilho

Os precos na fazenda mantém-se
firmes e com aquedado consumo que
trouxe a crise de BSE na Uni&o Eu-
ropéia, 0 consumo domeéstico voltara
a ser fundamental para manter a in-
dustria frigorifica na Argentina.

Leite

Todas as andlises prévias indicam
gue 2004 sera um bom ano para a ati-
vidadeleiteira. Serafundamental apro-
veitar o momento favoravel parareor-
denar o setor, abrangendo atotalidade
da cadeia de agregacéo de valor.

VVACA LOUCA: todos perdem

Para a Argentina, o caso de BSE
registrado nos Estados Unidos tem im-
plicacdes nada boas: queda dos precos
internacionais, demora no acesso ao
mercado norte-americano, maiores re-
quisitos e exigéncias nas exportagoes
aos Estados Unidos, oposicdo dos pe-
cuaristas norte-americanos dado o sta-
tus sanitério argentino em matéria de
BSE. Fica a esperanca para que em
2005 (ou 2006), quando o paisteracon-
dicBesde entrar nos Estados Unidos, as
autoridades norte-americanas consigam
convencer os consumidores que 0 epi-
sodio foi superado. O caso favorecera
a agricultura, aumentando a perda de
importancia da pecuaria na Argentina.

OsEstados Unidos perderam maisde
30 mercados externos, que representa-
ram mais de US$ 3,5 bilhdes na venda
de carne de gado e subprodutos. Os pre-
¢os da carne cairam 20% inicialmente,
mas na Bolsa de Chicago foi observada
uma recuperacdo timida posteriormen-
te. Os paises que compravam carne dos
Estados Unidos até pouco tempo tém
hoje 0s mesmos argumentos e mostram
os mesmostrabal hos cientificoscom que
0s norte-americanos fecharam seu mer-
cado a carne do Canad4 em maio de
2003, quando constatado o caso de BSE
em Alberta. “Reconhecemos que esta-
mos pedindo uma flexibilidade que n&o
tivemos em um passado recente com o

Canadd’, disse 0 governo norte-america
no. Asautoridades norte-americanas des-
de o inicio do episadio tém enfatizado de
que setrata de um caso excepcional, iso-
lado, e que a carne norte-americana é to-
talmente segurae saudavel. Também esta
sendo sustentado que o animal enfermo
nascey, foi criado e alimentou-se de fari-
nha de carne contaminada no Canada.
Como até agora ndo ha nenhum animal
infectado de origem norte-americana, 0s
Estados Unidos aspirariam inclusive re-
cuperar o status de pais livre de BSE.

Os cientistas norte-americanos tém
advertido inicialmente que ha possibili-
dade de existirem mais animais infecta-
dos. E questéo de pesquisé-los.

62 - FEVEREIRO 2004




previsdo de receita do mercado
de defensivos no Brasil para o
ano de 2004 é de US$ 2,5 bi-
Ihdes, sendo que cerca de 40% desse to-
tal deve ser destinado apenas aos produ-
tos para a soja. Nesse contexto, a aplica-
¢a0 de defensivos corresponde aumadas
parcelas de maior importancia no custo
de producéo agricola, notadamente nos
sistemasdeplantio direto, no qual somen-
te a aplicacdo de herbicidas pode repre-
sentar cerca de 30% dos custos de im-
plantagéo das culturas. O sucesso daapli-
cacao e o resultado do controle estéo di-
retamente ligados a correta selecéo das
pontas (bicos) de pulverizagdo, do volu-
me de calda e da velocidade de trabal ho,
parametros que também devem ser ade-
quados as recomendactes agrondmicas
relativas a cada defensivo utilizado.

A evolucéo e a popularizacéo do Sis-
temade plantio direto, abuscapor meno-
res custos e maior eficiéncia e areducéo
doimpacto ambiental tém mudado o per-
fil tecnoldgico da aplicacdo de defensi-
vos no Brasil. Em contraste com os pa-
dr6esdealto volume decaldaebaixatec-
nologia empregada nos equi pamentos de
aplicacdo utilizados nas décadas passa
das, atualmente os agricultores dispdem

PLANTIO DIRETO

Inovacoes tecnoldgicas na
aplicacao de DEFENSIVOS

Prof. Dr. Ulisses Rocha Antuniassi — FCA/Unesp — Botucatu/SP — ulisses@fca.unesp.br

de técnicas avangadas, como aditivos de
calda, pontasantideriva, assisténciadear,
pulverizacdo eletrostética, injecdo de de-
fensivos e aplicacdo localizada (agricul-
tura de precisdo), entre outros.

Citando aguns exemplos dessa evo-
lugdo, resultados de pesquisas indicam
que, para o controle de plantas daninhas
em plantiodireto, o volumemeédio decd-
da utilizado atua mente pel os produtores
de sojano Brasil é de 120 litros’ha. Em
algumas regides, esse vaor vem sendo
constantemente reduzido. Essatendéncia
mostra a preocupacdo de agricultores e
técnicos brasileiros na constante melho-
riadaqualidade e ficiénciado tratamen-
to fitossanitério.
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Aditivos de calda — O uso de aditi-
vosdecddatornou-se muito popular, ape-
sar do pouco conhecimento difundido so-
bre areal funcdo de cada tipo de substan-
cia. Seguem abaixo osprincipaisaditivos
utilizados atuamente, de acordo com a-
gumes de suas fungdes esperadas.

e Oleos (vegetal e mineral): dimi-
nuicdo de evaporacao e facilidade de
penetracéo.

e Uréia: absorgéo.

e Sulfato de ambnio: adequagéo
do pH.

e Espalhantes: aumento daareade
contato.

e Adesionantes: aumento da ade-
s8o das moléculas as plantas.

e Quelatizantes: redugéo da rea-
tividade de ions, facilitando a aplica-
¢8o conjunta de adubos foliares e/ou
uso de agua dura.

o Dispersantes: reducgo dadecantacfo.

e Umectantes. reduco daevaporacao.

e Emulsificantes: facilitacdo da
mistura.

A assisténcia de ar (foto acima) reduz a deriva para
aplicacbes com gotas pequenas em clima n&o-favoravel
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e Redutoresdederiva: agunsespes-
santes diminuem a formagéo de gotas
muito pequenas.

Grande parte dos problemas relacio-
nados ao uso de aditivos de calda vem
do desconhecimento de sua acéo e das
implicagdes de sua utilizagdo. Como
exemplo, o processo de formagéo de go-
tasapartir daponta(bico) pode ser signi-
ficativamente aterado pela modificacdo
de caracterigticas fisicas da calda, nota
damente pelo uso de certas formulacbes
e pela adicdo de surfactantes. Assim, fa-
tores bésicos, como tamanho e espectro
degotas, podem ser aterados de maneira
mais significativapor variacGes nacal-
dado que pelaprépriatroca das pontas
de pulverizacao. Por esse motivo, a uti-
lizacdo de aditivos de calda deve ser
precedida de um rigoroso estudo das
reais necessidades do sistema de apli-
cacdo e suas consegliéncias, visando
maximizar os efeitos benéficos do em-
prego dessa tecnologia.

Tecnologias para reducdo do
volume de calda, reducdo da
deriva e melhoria da cobertura
e deposicao

O volume de calda é um dos paréme-
trosfundamentais para o sucesso daapli-
cacdo. A sua definicdo depende do tipo
de avo a ser atingido, da cobertura ne-
cessaria, daforma de acdo do defensivo
e da técnica de aplicacdo, dentre outros
fatores.

mes reduzidos acabam sendo reslizadas
com gotasmuitofinas, aumentando oris-
co de perdas, principa mente por evapo-
racdo ou deriva. Em geral, recomenda-se
queas aplicacdes, em volumes muito bai-
X0sou ultrabaixos, sgjam realizadas com
metodol ogias de controle da evaporacéo
da&gua, ou mesmo asubstituicao daagua
por outro meio. Um exemplo dessa técni-
€3, que vem tornando-se bastante popular
no Centro-Oeste, € o emprego de dleo
como aditivo em aplicaches aéreasem ul-
trabaixo volume (técnica conhecidacomo
“BVO" — Baixo Volume Oleoso).

A utilizagdo de assisténcia de ar em
barras de pulverizacdo também pode re-
duzir o risco de deriva, assim como me-
Ihorar a deposicéo e a cobertura, depen-
dendo do estagio de desenvolvimento da
cultura (quantidade de massafoliar). Em
geral, os resultados de pesguisa tém
mostrado que a assisténcia de ar ajuda
areduzir a deriva para aplicagdes com
gotas pequenas em condicdes climati-
cas desfavoraveis (vento acima do re-
comendado, por exemplo), além de
melhorar a deposi¢do nas partes infe-
riores de plantas de maior porte. En-
tretanto, para plantas de menor porte,
0 sistema pode ndo trazer vantagens,
ou ainda, até aumentar a perda de cal-
daparao solo.

Outratecnologiaquevem sendo dis-
cutida é a aplicacdo eletrostatica. Em
termos basicos, o sistema carrega ele-
tricamente as gotas aplicadas, causan-
do um efeito de atragdo entre as gotas e

No sistema el etrostatico (foto abaixo), ha aumento e

uniformizacao dos depdsitos de herbicidas em daninhas

Ovolumedecadainfluenciatambém
aeficiénciaoperaciond daaplicacéo, pois
0 tempo gasto nas atividades de reabaste-
cimento aterasignificativamente a capa
cidade operacional dos pulverizadores
(niimero de hectares tratados por hora).

Usuamente, as aplicagdes em volu-

asplantas. Dados apresentados por Sou-
za et a. (2002) mostram que o sistema
proporcionou aumento e uniformizacéo
dos depdsitos de herbicidas em plantas
daninhas, paraaplicacdes em pds-emer-
génciainicial. Por outro lado, harela-
tos de dificuldade de controle em apli-
cacles eletrostéti-
cas quando o alvo
se encontra no in-
terior de plantas
com grande enfo-
Ilhamento. Até o
momento, ndo fo-
ram publicados da-
dos cientificos no
Brasil que permi-
tam uma andlise
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detalhada do desempenho desse sis-
tema em todas as condi¢Oes de tra-
balho, ao longo de uma safra comple-
ta, incluindo os diferentes estagios de
desenvolvimento das culturas e das
daninhas.

Outra tecnologia que vem se des-
tacando no mercado é a ponta de in-
ducdo de ar. Essas pontas possuem ori-
ficios por onde o ar é succionado pela
propria passagem do liquido. Assim,
ar eliquido se misturam e asgotasfor-
madas sdo arremessadas, contendo in-
clusbes (bolhas) de ar. Essas pontas
produzem gotas muito grandes, maio-
res do que as pontas de baixa deriva
de tamanho equival ente, reduzindo so-
bremaneira o risco de deriva

Devido as bolhas de ar, tais gotas
podem resultar em coberturamelhor do
gue das gotas grandes geradas por pon-
tas convencionais. As inclusdes de ar
facilitam a fragmentacdo da gota no
momento do impacto com o avo, au-
mentando a cobertura.

Uma caracteristica importante desse
tipo de ponta é que ainclusdo de ar ocor-
re de maneira mais efetiva em pressies
maiores. Dessa forma, a recomendacéo
basica é que a pressdo de trabalho ndo
sgjamuito baixa (usar pelo menos 3 bar).
Entretanto, ndo se deve perder devistao
conceito de que as gotas geradas por esse
tipo de ponta s8o muito grossas, ndo sen-
do recomendadas para aplicacdes onde
sejam necessarias grande cobertura dos
alvos e boacapacidade de penetracdo das
gotas ha massa de folhas da cultura. As-
sim, como exempl o, pontas dessetipo ndo
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barra de luzes e GPS est&o se tornan-
do padréo de mercado para os pulveri-
zadores de grande porte. O equipamento
possibilitaque 0 operador sgjaguiado pela
barrade luzes e mantenhaatrgjetériaade-
quadamesmo sem referénciaexterna. As-
sim, asfaixas de aplicacdo se mantém pa-
raldlas e 0 erro de sobreposicao € minimi-
zado, até mesmo paraagplicagdes noturnas.
Pesquisas mostram, por exemplo, que o
erro médio de sobreposicéo das faixas de
aplicacdo ébem menor comrelagdo ao uso
de marcador de espumas (0,14 m para a
barra de luzes e 0,70 m para 0 marcador
de espuma), independentemente da velo-
cidade de ded ocamento do pulverizador.

o perfil tecnol6gico da aplicacdo dos defensivos no Brasil

deveriam ser recomendadas para a apli-
cacdo de fungicidas de contato no final
do ciclo das culturas.

Controladoreseletrdnicos para pul-
verizagdo — Ao receberem informagdes
como volume de calda desgjado, vazéo
aual, velocidade e largura da barra, os
controladores eletronicos para pulverize-
¢ao processam taisinformaceseredizam
corregBes na vazéo em fungéo de dtera
¢Oesnasdemaisvariaveis, paramanter es-
tavel o volume de caldaresultante.

Apesar de oferecer acurécia na corre-
¢&o do volume em funco de variactes de
vel ocidade, oscontroladoresmaiscomuns
fazem esse gjuste dterando apressfo. As-
sm, paradeterminadacalibracdo, oaumen-
to da velocidade ocasiona maior vazéo
(paramanter 0 volume congtante), elevan-
do apressdo. Comportamento oposto ocor-
re no caso de desacedleracdo. Em funcéo
disso, é necessario que o operador fique
atento parando variar demais a velocida
de, 0 que podelevar agplicagbescom pres-
sdes inadequadas.

Se um pulverizador é calibrado para
operar a 15 km/hora, com presséo de
45 psi, uma aceleracdo para 20 km/hora
elevara a pressdo para 80 psi, enquanto
umareducdo para 10 knvhora, diminuira
amesma para 20 psi. Essa magnitude de
variacdo de pressdo, dependendo do tipo
e davazéo do hico, pode ser o suficiente
paracomprometer 0 sucesso daaplicacao,
ocasionando dteragBes sgnificativas no
tamanho das gotas e no angulo de abertu-
rado leque das pontas.

Navegacédo por GPS e barra de
|uzes— Os sistemas de navegagao por

Hoje, muitosdos sistemas usadosem
pulverizadores utilizam o GPS, que con-
tém um software interno para otimizag&o
dos erros de posicionamento, melhoran-
do sobremaneira a acurécia de posiciona
mento Sem que Sgjanecessario 0 pagamen-
to do sinal de correcdo diferencia. Além
do menor custo, esse Sstema ficou mais
confiavel, poisndo hAmaisainstabilidade
derecepcdo do sind diferencid viasatéli-
te, a qua era motivo de muitas interrup-
¢Bes no traba ho das méaquinas no campo.

Além danavegacao em faixas parale-
las (em retas ou curvas), o sistema pode
ser utilizado para coletar dados de posi-
cionamento do pulverizador edo volume
ou dose aplicados em cada parte do te
Ih&o, gerando os mapas denominados“as
applied” (“conforme aplicado”). Tais
mapas sa0 de extrema utilidade parao ge-
renciamento operaciona, econdmico eam-
biental do sistema de produgéo, pois ofe-
recem informagdes precisas sobre produ-
tos, doses e locais de aplicagdo, aém da
velocidade, sobreposicéo defaixas, fahas
na aplicacéo etc. Os mapas “as applied”
podem ser usados como fonte deinforma-
¢0es para os processos de rastreabilidade
dos sistemas produtivos.

Outrapossibilidadedeuso do GPSnos
equipamentos de aplicacdo corresponde
aoss semas deautodirecionamento. Des-
sa forma, a barra de luz € ligada direta-
mente a0 sistema de diregdo do veiculo
(trator ou autopropelido) por meio de com-
ponentes hidraulicos e detrénicos, corri-
gindo arotado veiculo se necessario, di-
minuindo assm o trabaho do operador e
aumentando a precisio do sistema.

I nspegdo Periddica
de Pulverizadores (1 PP)

Em buscada otimizacéo do uso de de-
fensivos e a reducéo do impacto ambien-
tal das atividades agricolas, mais de 25
paises vém redlizando inspegdes periddi-
cas em pulverizadores. No Brasil, aapli-
cacdo desse conceito poderiamelhorar a
qualidade das aplicagdes, a manutencéo
dos pulverizadores e o treinamento de
operadores. Seguindo-se essa premissa,
em 1998 surgiu o Projeto | PP - Inspegéo
Periddica de Pulverizadores na FCA/
Unesp, por meio de um financiamento
daFapesp. A estrutura parainspecoesfoi
estabelecidaa partir de umaunidade mé-
vel, a qual transporta os equipamentos
usados nas avaliagdes até as proprieda
des rurais. O objetivo do Projeto IPP é
realizar atividades de inspegdo em pul-
verizadoreseincentivar o estabel ecimen-
to deum sistema oficial de inspecéo pe-
riddica no Brasil.

No &mbito do Projeto | PP, maisde 200
pulverizadores ja foram inspecionados
nas Regides Sul, Sudeste e Centro-Oes-
te. Tomando-se como exemplo uma par-
te da amostra, correspondente a 69 pul-
verizadores usados por produtores de
soja, observou-se que todas as maquinas
apresentaram agum tipo de falha. Den-
tre as principais observagdes, podem ser
citados que 82,4% possuiam problemas
relacionados com o mandmetro e 76,8%
apresentaram falhas em pontas de pulve-
rizagdo. Outro ponto importante se refe-
re aos erros de dosagem. Cerca de 75%
dos sistemas avaliados possuiam maisde
5% de erro na dose aplicada, sendo que
os erros de sobredosagem (aplicacdo em
dose maior do que a recomendada) fo-
ram observados em 42% dos casos.

Para esse grupo, o erro médio foi de
20,1%. Essa magnitude de erro pode ser
facilmente traduzida em um potencia de
desperdicio econdmico: considerando-se
um gasto médio de US$ 120,00 por hecta
re de soja em aplicagdes fitossanitérias,
esse erro de sobredosagem poderia estar
causando prejuizo de mais de US$ 10 mil
a cada 1.000 hectares plantados, néo in-
cluido o potencia dedanosambientais. Os
resultados mostram que é necessario um
investimento considerdvel namelhoriada
qudidade das atividades de aplicagdo ena
manutencdo de pulverizadores. Assm, um
sistemadeinspegBesperibdicaspoderiaser
de grande vdia paraa modernizacéo des-
se setor naagriculturabrasileira. m
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ACUCAR E ALCOOL

Carlos Alberto Widonsck — carlosw@bmf.com.br/

BM&F: operacOes ex-pit e paridade técnica

movimento dos pregos no merca-

do de aglcar foi decrescente ao lon-
go do més de janeiro. Paises exportado-
res, que Ndo possUem 0S MeSMOS CUstos
de producéo que os do Brasil, encontram
dificuldadesem suacomercidizacao. Pro-
dutoresdo mercado interno, devido ao au-
mento dos estoques, aproveitam os mo-
vimentos ascendentes de precos parafixa-
rem suas vendas para 0 ano de 2004.

O mercado internacional ndo conse-
gue ultrapassar a barreira dos US$¢ 6,00/
Ib e osfundos, com posicdo vendidaliqui-
daacimade 35 mil lotes, forcam o merca-
do para baixo, para que sgjam acionadas
ordensstop (zeragem de posicBescompra-
das). Do lado positivo, podemos citar que
0 governo chinés, importador de 1 milh&o
de toneladas, reduziu a taxa de importa-
¢ao de 20% para 15% em 2004. No mer-
cado doméstico, o aclicar vem perdendo

preco em funcdo dos atos estoques e da

demanda ainda reprimida por parte dos
consumidores. NaBM&F, cresceo nlime-
ro de operagdes ex-pit entre usinas e con-

sumidores, aumentando aliquidez do mer-
cado. Nomercado ded coal anidro, ospre-
¢os spot vém oscilando entre R$ 600,00/
metros cubicos e R$ 620,00/metros cu-
bicos, sem grande interesse das distribui-
doras em adquirir o produto.

Os pregos na BM&F cairam fortemente
neste més . Na Sintese Agropecuéria 217,
foi apresentado gréfico de paridade técni-
caentreaclicar ed-
cool anidro com

Artigo redigido em 28/1/2004

car. Caso tivesse sido feita, essa operacéo
teriao seguinteresultado positivo: retoma:
dadatendénciade o aglicar ser maisvao-
rizado do que o &cool anidro (ver grafi-
co). E interessante que os players obser-
vem esse mercado, bem como 0s pregos
do mercado futuro paraeste ano, osquais
poderéo sindizar o mix de producéo para
anovasafra

vencimento em fe-

Paridade Técnica entre Agticar e Alcool — Vencimento
Fevereiro/2004 — (BM&F) Base — Sertaozinho/SP

vereiro/2004, oqua

mostrava os pregos

dodcoal anidroaci-

mado aglcar (pari-

dade). Com base

nesse grafico, um
arbitrador poderia

ter observado a po-

sicéo invertidaeter

feito uma operagéo
de arbitragem, ven-

dendo & cool anidro
e comprando agU-

ALGODAO

Plinio Penteado de Camargo — plinio@bmf.com.br

Lavouras do Pais se desenvolvem bem

o mercado interno, foram registra-

das novas altas no preco do algo-
déo, devido afaltade ofertae as cons-
tantes altas na Bolsa de Nova York. A
Conab esta oferecendo, por meio de
leilBes, o saldo dos estoques governa-
mentais— cercade 8 mil toneladas que
poderdo melhorar a oferta do produto.
As poucas of ertas estdo no patamar de
R$ 2,30/Ib. Em fins de fevereiro, co-
megardo aentrar algoddes do Paraguai,
cuja cotacdo, para o tipo equivalente
ao 6, posto fabrica no Brasil, esta em
torno de US$¢ 78,00. No dia 9 de ja-
neiro, na Bolsa de Nova York o con-
trato com vencimento margo/2004 fe-
chou aUS$¢ 74,17/Ip, e o indice “A”
daCotlook foi fixado em US$¢ 76,20/
Ip. Os agentes do mercado continuam
atrabalhar com o comprometimento de

400 mil toneladas para exportacdo da
safra 2004 e com 50 mil toneladas da

safra de 2005.
No mercado internacional, a cota-

¢a0 do tipo 6, posto Paranagud, estaem
torno de US$¢ 63,00/Ip. Registra-se,
porém, pegueno volume de novos ne-
gécios devido aos grandes volumes de
algoddo, a serem recebidos pelos gran-
destradersinternacionais. Em relacdo a
safra 2004, aslavouras de algodéo, em to-
das as regides produtoras, estdo em exce-
lente estado vegeta

tivo. Em Sdo Paulo,

houve grande pre-

Artigo redigido em 18/1/2004

ras serecuperaram. A Bahiacomecaaen-
frentar o problemado bicudo em agumas
regides. Asculturasde Mato Grosso apre-
sentam excelente estado vegetativo, sem
gualquer infestacdo de maior vulto. Em
2003, aBM & F classificou o correspon-
dente a 158.821 toneladas de algodéo,
representadas por 806.200 fardos.

Precos Internacionais

ocupacao comafa-
ta de sementes na
época da semeadu-
ra Como ndo teve 75,00
necessidade de re- 72,00
plantio, o problema 6900
foi superado. Em 66.00
Goiés e na Bahia,

apos estiagem, que

81,00

78,00

(USS¢/Ip)

63,00

60,00

Cotlook - A

1° Venct. Nova York

determinou o re-
plantio em agumas
areas, aschuvassao
regulareseaslavou-

13/10/03
20/10/03
27/10/03

03/11/03
10/11/03
17/11/03
24/11/03
01/12/03
08/12/03
15/12/03
22/12/03
29/12/03
05/01/04
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SOJA

Mercado futuro vive expectativa de volatilidades

clima nas regides produtoras de

sojatem se comportado de maneira
normal. Embora o mercado internacio-
nal esteja apresentando altavolatilidade,
a expectativa de safra cheia brasileira—
58,8 (Conab) e 60,0 (USDA), ambosem
milhdes de toneladas — gjuda atranqili-
zar 0s agentes compradores. O relatorio
do USDA reviu para baixo em 930 mil
tonel adas a producdo recém-colhida dos
Estados Unidos, comparado adezembro.

A colheita, estimadaem 65,8 milhdes
detoneladas, teve queda de 12,1% em re-
lacdo a do ano passado, quando acangou
74,8 milhdes de toneladas. O relatério es-
timou quedano volume de processamento
de 40,4 milhdesdetonel adas para 39,6 mi-
Ihdes de toneladas, deixando o estoque fi-
nal daguele pais praticamente inaterado,
em 3,4 milhdesdetoneladas. Esse €0 pon-
to maispolémico, poiso mercado estades
confiado de que o processamento, basea
do no ritmo atual, deve aumentar (e ndo
decrescer), comreflexosnadiminuicdo dos
estoquesfinais—tanto que, até o fechamen-

to desta edicdo, a CBOT apresentava
ata de US$¢ 30,00/bushel nos venci-
mentos mais curtos. No dia 9 de janei-
ro, 0 preco no mercado avistaem Para-
naguaera US$ 285,13/toneladaou US$
17,11/saca; em MaringdPR, R$ 45,00/
saca, em UberlandiaM G, R$ 44,00/saca;
e em RondondpolisMT, R$ 42,00/saca.
Namesmadata, a paridade de exportacéo
baseada no preco
da CBOT para
mai o de 2004, uti-

BRASIL
Luiz Claudio Caffagni — Iclaudio@bmf.com.br

Artigo redigido em 18/1/2004

US$ 266,00/tonelada nota-se que se pode
arbitrar o mercado, parabuscar aparidade
de exportacdo. Outros vencimentos na
BM& F fecharam a US$ 282,00/tonelada
paramarco e a US$ 265,00/tonelada para
abril/2004. O volume de contratos em
aberto erade 7 mil toneladas, 17 mil tone-
ladase 280 mil toneladas, paramarco, abril
emaio de 2004, respectivamente.

Prego a Vista Paranagua

lizando prémione-
gativo, -US$0,20/

/\/V\AlistalParanagua'

Maio/2004/CBOT
f\ ™\
V

bushel, ficou em
US$ 273,23/tone-

M\

\—/

ladaouUS$ 16,39/
saca. Comparan-

do-se com o mer-

cado futuro na
BM&F namesma

data, quando o
vencimento maio
de 2004 estava
sendo negociado a
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MILHO

Expectativas para o inicio de 2004 no mercado

desenvolvimento das lavouras de

milho esté& acima das expectativas,
a ocorréncia de chuvas tem sido regu-
lar e, caso as condiges climéticas se
mantenham, a colheita da safra de ve-
réo pode ultrapassar 0s 32,6 milhdesde
tonel adas estimadas pela Conab em seu
ultimo relatério de dezembro de 2003.
Quanto asafrinha, cujo melhor momen-
to de plantio se situa em fevereiro, se
deve esperar atraso em algumas regides,
gerado pela dificuldade do cultivo da
soja precoce em outubro de 2003. Mas
essa eventual diminuic&o de produtivi-
dade da safrinha influenciara a oferta
somente de setembro em diante.
Agentes do mercado relataram que o
excesso de chuvas esta dificultando a
colheita de soja precoce nas regides de
Lucas do Rio Verde/MT, Sorriso/MT e
Jatai/GO. Pelo lado da oferta, o relaté-
rio da Conab estimou estoqueinicia de
5,9 milhdes de toneladas, 0 mesmo vo-
lume de safrinha do ano passado, 12,8
milhdes de tonel adas. Somadas as duas

safras e 0 estoque de passagem, obtém-
se 51,2 milhdes de toneladas. A deman-
dainterna estimada pelo referido relaté-
rio repetiu 0 montante do ano anterior
de 39,6 milhdes de toneladas. A esti-
mativade acréscimo naexportacdo éde
1,5 milh&o, totalizando 5,5 milhdes de
toneladas.

Pode-se observar que esse balancgo
gerara estoque fi-
nal de 6,4 milhGes
de toneladas, ou

BRASIL

Luiz Claudio Caffagni — Iclaudio@bmf.com.br
Artigo redigido em 18/1/2004

Em 9 de janeiro, o vencimento marcgo/
2004 negociava milho a R$ 19,80/saca;
maio, aR$ 19,85/saca; julho, aR$ 20,60/
saca; setembro, a R$ 21,35/saca; e no-
vembro, a R$ 22,30/saca. No dia 12, o
USDA divulgou seu relatério mensal,
apresentando diminuicgo de 4,16 mi-
Ihdes de tonel adas naproducdo dos EUA
em relacdo a estimativa de dezembro.

Volatilidade Diaria do Milho

sgja, umanodere- oest%
lativafolgaparaos 075%

consumidores. O

0,65%

nlimero da safri-

0,55%

nha, porém, carre-

ga grande incerte- 0.45%
za por sua caracte- 0550

ristica de risco cli-

0,25%

mético. O mercado

futuro tem traba- 0.15%
Ihado com a previ-
sibilidade de equi-
librio para 2004.

CAFE

Wilson Motta Miceli — wilson@bmf.com.br
Artigo redigido em 28/1/2004

O comportamento do café arabica no inicio de 2004

safra brasileira de café 2003/2004,

de acordo com os levantamentos das
agénciasespecidizadas, serdde 32 milhdes
desacas. A caracterigticabiend dessapro-
ducdo — diada ao déficit hidrico nos prin-
cipais centros produtores e a diminuicdo
dos tratos culturais por alguns produtores
— explica a queda de aproximadamente
34% em relacdo a safra 2002/2003. Para
2004/2005, ha expectativa de aumento
meédio de 12% em relacdo a anterior.

Essesfatosjudtificam abruscadeva
¢ao do preco do cafénoinicio do ano, pois
0s estoques reduzidos pressionam a cota
¢&o dos pregos futuros. Os pregos futuros
de café ardbica na BM&F apresentaram,
em janeiro, grande valorizacdo: 0 venci-
mento margo/2004 variou 16,23%; maio/
2004 subiu 15,62%; o vencimento julho/
2004 gpresentou apreciacdo de 17,51%; e
setembro/2004 teve variagéo de 17,10%.
Além disso, oscontratosfuturosvém apre-
sentando recordes de contratos em aberto:
24.274, no dia 20, variacéo positiva de

17,80%. Nasbolsasinternacionais, ospre-
¢os futuros também sofreram variagbes
positivas— 17,36%, em Nova York, para
o futuro com vencimento margo/2004, e
16,32% para 0 maio/2004, com cotacoes
de US$¢ 74,70/Ib e US$C 76,25/1b,
respectivamente. Em Londres, o pre-
¢o marco/2004 fechou, no dia 20, a
US$ 827,00/tonela

da, comvalorizagéo

de 15,99% no més.

méximo de 2,34% ao dia, ficando entre
1,30% e1,75% nosultimosdiasdaandi-
sedessasintese. O gréficodacurvado café
mostraque os pregos futuros tém compor-
tamento de “carrego”, ou sgja, 0S meses
mais longos S80 superiores aos mai's cur-
tos, propiciando operacdes de cash and
carry ou de spread.

Curva Futura do Café

88,00

A arbitragem

87,00

entreBM&FeNova
York Stua-seemtor-

/%

86,00

no de US$¢ 15,00/

85,00

Ib, um pouco supe-

P

84,00

US$isc

rior ao fina do ano

83,00

para o contrato de
marco de 2004. A

s

82,00

volétilidade diaria

do vencimento mar-

81,00 L J

80,00

¢0/2004 aumentou
no inicio do ano,
chegando a atingir

MAR./2004 MAI./2004 JUL./2004 SET./2004 DEZ./2004
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ARROZ

Pesquisas confirmam safra recorde no Brasil

segundo levantamento daConab rea

firmou novamente a boaintencéo de
plantio de arroz neste ano. A pesquisa
revela um aumento de 9% na semeadura
na Regido Centro-Sul, mais 50% na
Bahia; 2%, no Piaui; 3%, no Maranhao;
7%, no Tocantins; e 22% em Rondbnia
Os levantamentos registram queda no
plantio em regides de pouca importan-
Cia, tais como Parana (-6%), Rio de Ja
neiro (-6%), Espirito Santo (-4%) e Mato
Grosso do Sul (-1%). No Centro-Oeste,
asemeaduracresce quase 15%, com des-
tague para Mato Grosso (19%).

NaRegido Sul, aConab levantou um
acréscimo de 6,2%, sendo 7% no Rio
Grande do Sul e 7% em Santa Catarina.
NaRegido Sul, aproducéo de arroz pode
crescer 18% ou 1,06 milhdo de tonela
das, quasetudo concentrado no Rio Gran-
dedo Sul. No Centro-Oeste, aofertapode
subir quase 15% ou cerca de 260 mil to-
neladas, em grande parte em Mato Gros-
so. E findmente no Sudeste, a producéo
pode ser maior em apenas 20 mil tonela

das, com pouca influéncia sobre o con-
texto nacional.

As Regides Norte e Nordeste, segun-
do aConab, podem produzir juntas ago
em torno de 2,8 milhdes de toneladas. A
safra brasileira de 2004 estd assim esti-
mada pelo 6rgdo em quase 11,8 milhdes
de toneladas, contra 10,4 milhdes de to-
neladas produzidas em 2003.

Considerando a
demanda anua de
12,7 milhdes deto-

930 mil toneladas, com um potencial ex-
portavel de 500 mil toneladas. No Uru-
guai, as estimativas giram em torno de 1
milh&o de toneladas, com um potencia
exportavel de 900 mil toneladas, jaque o
consumo interno nestepaiséirrisorio. As-
sim, o déficit previsto em 1 milh&o deto-
neladas no Brasil em 2004 serd capaz de
ser coberto somente pelo Mercosul.

Cotagdes Médias Atuais (R$)

neladas pela Co-
nab, chega-seaum
provavel déficit de
oferta de 1 milh&o
de toneladas para
este ano, provavel-
mente entre 40% e
50% inferior ao dé-
ficit ocorrido em
2003. As mais re-

(60 kg)

(50 kg)

centesinformagoes
indicam a nova sa-
franaArgentinaem

Goias Sé&o Paulo

Rio Grande
do Sul

Mato Grosso Santa Catarina Parana

Fonte: SoloBrazil — Mercados Agricolas

FEIJAO

Cenario é de abastecimento tranquilo

O s nUmeros mais recentes, relativos a
producdo, sindizam uma safra de
500 mil toneladasdefeijao no Parang, 125
mil toneladasno Rio Grande do Sul e 145
mil toneladas em Santa Catarina, perfa-
zendo um total possivel de 770 mil tone-
ladas na Regido Sul, cerca de 130 mil
toneladas acimadacolheitaregistradano
ano passado. Em S&o Paulo, a Conab si-
nalizaa1?safraem 93 mil toneladas, pra-
ticamente o mesmo volume colhido em
2003. Em Goias, Distrito Federal, Minas
GeraiseBahia, em funcéo doslongospe-
riodos sem chuvas entre os meses de no-
vembro e dezembro, aindando hanliime-
rosde safraatuaizadose confiavels. Tudo
indicaque, nestesEstados, acolheitapode
ser inferior ado ano passado, quando con-
juntamente ofertaram cerca de 605 mil
toneladas de feij&o, na sua grande maio-
ria carioca.

Em relacdo a producdo, o abasteci-
mento no cendrio nacional mostra-se bas-
tante tranqiilo nestes primeirosmeses do

ano. Os negdcios na Bolsinha/SP confir-
mam esse panorama, ha medida em que
continuam ocorrendo sobrasdidriasde ca
rioca, mesmo com amenor ofertanos Ul-
timosdias. Mas o direcionamento do mer-
cado nas proximas semanas € imprevisi-
vel, na medida em que ndo ha produto
disponivel suficienteno Nordeste, Centro-
Oeste e em grande
parte do Sudeste. O
fornecimento conti-

tenaslavourasplantadasmaiscedo. A pro-
dutividade em Goias e Minas Geraistam-
bém foi afetada pela fata de chuvas em
dezembro. A sisemédticade mercado para
o feijao-preto € um pouco diferente, pela
ata concentrac@o de ofertas nesta época
do ano na Regido Sul, diada ao consumo
bastante regionalizado no Pais.

Cotacoes Atuais (saca 60 kg)

nuaranos proximos
dias bastante con-
centrado, principa-
mente no Parang, e
interrompido even-
tualmente pelas
chuvas nas regides
produtoras.
Algumas infor-
magdes ndo confir-
madas sinalizam
forte quebra na
Bahia, especiamen-

Carioca

Goias

Bahia

Preto

Sé&o Paulo Rio Grande Parana

do Sul

Minas
Gerais

Fonte: SoloBrazil — Mercados Agricolas
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FLASH

Divulgacao

John Deere EMBARCA colheitadeiras

para a Europa
L]

m embarque de 67 co-

Iheitadeiras para a Es-
panhae |tdliamarcou o ini-
cio das exportacbes da
John Deere para a safra
2004 dos paises europeus.
Outros trés embarques es-
tdo programados entre fe-
vereiro e abril, sendo que

*:nﬁﬁur-.

E"’.:lul o

o total de colheitadeiras
exportadas para a Europa
nesta safra atingira 350
maquinas dos mode-
los 1450 e 1550.
Além da Espanha
- e daltdlia, tam-
bémaFranga, aln-
~ &l glaterra, alituénia,
a Polbnia, a Tur-
quia, aAlemanha, a Suica,
a Sérvia, a Noruega e a
Hungria adquiriram os
equipamentos brasileiros.
As maquinas exportadas
deverdo ser utilizadas a
partir de maio na colheita
da safra européia, que se
estende até agosto.

3° PREMIO Massey Ferguson de
Jornalismo abre inscrigdes

3? edicdo do Prémio

Massey Ferguson de
Jornalismo esta com as
inscricOes abertas até 14
defevereiro de 2004. Nes-
taedicdo o prémio seradi-
vidido em seis categorias:
jornal, revista, radio, TV,
internet e fotojornalismo,
a grande novidade de
2003. Osinteressados po-
dem participar com até
trés trabalhos realizados
em linguaportuguesa, pu-
blicados em veiculos bra-
sileiros durante o periodo
de 1°dejaneiro de 2003 a

31 de dezembro de 2003,
e que obedecam ao tema
“Historiasetendénciasda
agriculturabrasileira’. Os
trabalhos concorrem a
prémiosquevariam deR$
5 mil a R$ 8 mil, confor-
me acategoria. Naprimei-
ra etapa, classificatoria,
cada categoria serarepre-
sentadapor trésfinalistas,
que disputardo o grande
prémio da categoria. Os
nomes dosfinalistas seréo
divulgados na Agrishow
2004. InformagBesno site
WWW.massey.com.br

Langado P6lo Nacional de

BIOCOMBUSTIVEIS

m janeiro foi lancado o

Po6lo Nacional de Bio-
combustiveisnaEscola Supe-
rior de Agricultura Luiz de
Queiroz (Esalg/USP). A ce-
riméniacontou com apresen-
¢a do presidente da Republi-
ca, LuizInécio LuladaSilva,
do ministro da Agricultura,
Roberto Rodrigues, e do go-
vernador do Estado de S&o
Paulo, Geraldo Alckmin.
Coordenado pela Esalq, o
Pélo foi criado com a pro-
posta de transformar Piraci-
caba/SP num centro de refe-
réncia internacional para a
producéo de biocombusti-
vels, mantendo e ampliando
a capacidade competitiva do
Brasil na produgdo da ener-

gia renovavel, por meio do
desenvolvimento de pesqui-
sas obtidas com a cana-de-
acUicar e seusderivados, aém
de outrosinsumos, como ma-
deira, girassol, milho, amen-
doim e soja.

O pdlo deve centralizar
todas as ac¢les para o desen-
volvimento e a utilizagdo de
biocombustiveis, tanto com
0 etanol como com o biodie-
sel, através de projetos e seus
resultados praticos. O pro-
gramateraaparticipacdo dos
ministérios da Agricultura,
Ciéncia e Tecnologia e das
Minas e Energia, secretarias
estaduais, outras universida-
des e diversas entidades pu-
blicas e privadas.

Tecnologia ao ALCANCE de todos

A empresa em
gue voceé tra-
balha utiliza tec-
nologia ultrapas-
sada? Poiso Cen-
tro de Exceléncia
em Tecnologias
Avancadas do =
Rio Grande do Sul (Ceta)
pode ajudar. O Ceta tem
contribuido para aproximar
instituicoes de Pesquisa &
Desenvolvimento (P&D) e
empresas do ramo industri-
a no Estado. O trabalho da
instituicdo é identificar a
demanda de determinadas
cadeias de producéo, estru-
turar programas, identificar
parceiros e encontrar espe-
cialistas ou tecnologia, se-
jam eles no Pais ou no ex-

terior. O Ceta bebe di-
reto na fonte do Insti-
tuto Fraunhofer —
maior instituicéo
de pesquisa ale-
ma. Como aconte-
cenaAlemanha, a
idéia é implantar
no RS um modelo de apro-
Ximag&o entre os principais
agentes envolvidos: empre-
sas, universidades, governo,
entre outros, para que o co-
nhecimento flua com mais
facilidade. “Umatecnologia
adotada em um ramo de atu-
acao pode servir paraoutro,
basta apenas alguém que
aproxime e faca as adapta-
¢oes’, exemplifica o enge-
nheiro da Fraunhofer, Peter
Nicolaisen (foto).
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Emater/RS mantém CERTIFICACAO 1SO

Geréncia de Classifica-
cado e Certificacao
(GCC) daEmater/RS passou
pela segunda auditoria de
manutencdo realizada pela
empresa BVQI, confirman-

do o certificado 1SO
9001:2000. O Sistema de
Gestao daQualidade atendeu
aos requisitos estabelecidos
nanorma. “ A manutencdo do
certificado de qualidade con-

firma que estamos em um
processo continuo de melho-
riadagestdo, buscando sem-
pre a satisfacéo do cliente”

comemorao gerente de Clas-

sificacgo e Certificacao, Jodo

Wanderlei Pereira. A GCC
da Emater/RS recebeu adis-
tingdo ha um ano, sendo a
primeira empresa do setor a
ostentar o selo 9001:2000 no
Brasil.
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IndUstrias de
maquinas do RS
comemoram
RESULTADOS

A s industrias de méqui-
nas e implementos agri-
colas do Rio Grande do Sul
apresentaram desempenho po-
sitivo em 2003. Os resultados
foram apresentados pelo pre-
sidente do Sindicato das In-
dustriasde Mé&guinaselmple-
mentos Agricolas no Rio
Grandedo Sul (Simers), Clau-
dio Bier. O Indice de Desem-
penho Industria (IDI) dosfa-
bricantes gadchos atingiu
28,7% em 2003, contra ape-
nas 2,6% da média da indis-
triado RS no periodo. Segun-
dooindicador, calculado pelo
Simers, as vendas totais do
setor cresceram 10,24% no
acumulado de 2003, enquan-
to as compras totais sofreram
incremento de 39,66%. A boa
performance foi resultado do
6timo desempenho da produ-
cao agricola, dosniveisdepre-
¢os compensadores para 0s
principais produtos e da dis-
ponibilidade de financiamen-
to para a compra dos equipa-
mentos. Para este ano, as ex-
pectativessfo igud mentefavo-
raveis, pela previsio de conti-
nuidade do aumento da safra
agricolanaciond, estimadaem
130 milhdes de toneladas.

Prémio New Holland de
Fotojornalismo divulga seus

VENCEDORES

S vence-

doresdo
1° Prémio |
New Holland
de Fotojor-
nalismo
Agricola ja
sd0 conhecidos. O primeiro
lugar nacategoria Agricultu-
raficou com o repérter foto-
gréfico Cristiano Borges da
Silva, do Diério da Manh&a
(GoidnialGO), enamodalida-
deMéaquinas New Holland, o
vencedor foi Milton Doéria
(foto), da Folha de Londrina
(Londrina/PR). Ao todo fo-
ram inscritos cerca de 350
trabalhos de todo o Pais. Os
segundos lugares, nas res-
pectivas categorias, ficaram

com Priscila
Forone, do
jorna O Es-
tado do Pa-
rana(Curiti-
ba/PR), e
& Jean Fabia-
no Pimentel, do jornal Zero
Hora (Porto Alegre/RS). Os
terceiros colocados em am-
bas as categorias foram Pe-
dro Serépio, da Gazeta do
Povo (Curitiba/PR), e Jonas
deOliveira, do Jornal do Es-
tado (Curitiba/PR). Além
dos seis vencedores, foram
escolhidas outras 29 fotos
para compor a Exposicdo
Agricultura Brasileira, que
serd exibida em 30 cidades
brasileiras em 2004.
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Abertura da colheita do arroz tem

NOVIDADES

municipio gaucho de

Santa Vitéria do Pamar
sera paco este ano da cerimé-
nia de abertura da colheita do
arroz, entre os dias 5 e 7 de
marco. Nesta edicdo, o evento
contara com algumas novida
des, entre éas arealizaco de
palestras ministradas por técni-
cos do Ingtituto Riograndense
do Arroz (Irga) e Embrapa. O

lancamento da 142 Abertura
Oficid de Colheita do Arroz
fol marcado pelaexpectativade
boa comercidizacdo da safra,
umavez queaprevisdo équea
safranacional dcance 11,2 mi-
IhGes de toneladas, segundo
previsdo de Artur Albuquer-
que, presidente da Associacéo
BrasileiradaCadelaProdutiva
do Arroz (Abrarroz).

Lindsay investe em FABRICA no Brasil

Lindsay América do Sul, com matriz nos Estados Unidos, esta investindo cerca de
R$ 2 milhdes em umanovaplantaindustrial nacidade de Mogi-Mirim/SP. O empreendimento

ocupara area de 50 mil metros quadrados, sendo 6,2 mil de érea construida, com capacidade instar
lada para produzir 400 pivOs por ano, contra os atuais 150 da unidade de Piedade/ SP. A construcéo
de uma unidade maior e mais moderna faz parte da estratégia da subsidiaria para ampliar sua
participacéo no mercado agricola brasileiro. Segundo o diretor gerd da Lindsay América do Sul,
Eugénio Brunheroto, afabricade Mogi-Mirim devera entrar em operacdo em marco deste ano.
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ANOTE Al

De3a7demarco, acon-
tece em Verona, na ltélia, a
Fieragricola—Agritec 2004.
Estardo em evidéncia pro-
dutos biolégicos (sémen,
adubos, tratamentos e con-
servacgao), hortifrutigranjei-
ros, carne e laticinios. Os
organizadores da feira des-
tinaram um saldo inteira-
mente ao cultivo de frutase
verduras, aindastriadecli-
matizacdo de ambientes,
embalagensetransportesde
produtos, e muito mais. In-
formacdes pelotelefone (31)
3287-2212 ou no site
www.fieragricola.com

Entre os dias 15 e 19 de
marcgo sera realizada a Ex-
podireto Cotrijal 2004, no
Parque de Exposi¢bes da
Cotrijal, em Nao-Me-Toque/
RS. A feira vem consolidan-
do alianca entre tecnologias
e negdcios direcionados ao
setor primario, com a parti-
cipacao dos setores de méa-
quinas e implementos agri-
colas e demonstracdes dina-
micas. Também oferece aos
visitantes demonstracoesfei-
tas por empresas de semen-
tes, agroquimicos, fertilizan-
tes, armazenagem, universi-
dades e institui¢bes de pes-
guisa. Informacdes pelo te-
lefone (54) 332-3636.

O4°Encontro Técnicoda
Cafeicultura Irrigada do
Oeste Baiano acontece nos
dias18e19demarcoem Luis
Eduardo Magalhdes/BA. Te-
mas como mecanismos de
comercializagao, certificaco
internacional socioambiental
e qualidade, infra-estrutura
napropriedadeecuidadosna
colheita e pos-colheita esta-
rao em pauta. Informacdes
podem ser obtidas pelo tele-
fone(77) 613-8000 ou nosite
www.aibda.com.br
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BIOTECNOLOGIA

Saiba IDENTIFICAR virus e viroides
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A érea global cultivada
com sementes transgénicas
alcancou 67,7 milhdes de
hectares o0 ano passado, 12%
a mais que em 2002 (58,7
milhdes). As informacdes
sdo do International Servi-
ce for the Acquisition of
Agri-biotech Applications
(ISAAA), com sede em
Nova York, nos Estados
Unidos. O levantamento,
considerado um dos mais
respeitados do mundo, por
fontes do setor de biotecno-
logia, pela primeiravez in-
cluiu o Brasil, que teve sua
area de transgénicos calcu-
lada em 3 milhdes de hecta-
res em 2003.

Clive James, presidentedo
conselho-diretor do ISAAA,

resce &rea com TRANSGENICOS

admite que, para o Brasil, a
estimativaé conservadora, ja
que o relatério foi concluido
guando apenas 50% do plan-
tio da safra 2003/2004 do
gréo haviasido concluido no
Pais. Também colaborou
para a postura conservadora
a confusdo juridica em tor-
no do plantio de transgéni-
cos em territorio brasileiro,
s6 liberado nesta safra por
meio de medidaprovisoriado
governo. O Brasil figuraem
quarto lugar, atras de Esta-
dos Unidos (42,8 milhdes de
hectares), Argentina (13,9
milhdes) e Canada (4,4 mi-
Ihdes), paises onde os trans-
génicos estdo liberados des-
de a segunda metade da dé-
cada de 90.

Virus e Virdides Trans-
mitidos por Sementes € o
titulo da publicacéo elabo-
rada pelas pesquisadoras
da Embrapa Recursos Ge-
néticos e Biotecnologia,
Maria de Féatima Batista,
(agrénoma) e Vera Lucia
Marinho (biéloga). O ca-

télogo visaauxiliar os pro-
fissionais que trabalham
com identificacdo de virus
e viroides, principalmente
agueles que desenvolvem
suas atividades em labora-
torios de quarentena vege-
tal, aos fitopatologistas e
virologistas.

Novo herbicida para CANA-DE-ACUCAR

A MileniaAgro-Ciéncias
estalancando o herbicidaHe-
xaron, destinado ao cultivo
de cana-de-acUcar. Entre os
diferenciaisdo produto estéo
a possibilidade de aplicagédo
em periodos de menor umi-
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dade e uma grande eficién-
cia no poés e pré-emergente.
A expectativa da empresa €
gue o Hexaron transforme-
se no carro-chefe entre os
produtos destinados ao cul-
tivo da cana-de-agUcar.

Dois novos produtos or-
génicos estéo disponiveis aos
produtores: 0 manjericéo tos-
cano folha de aface e o pi-
mentdo chapéu-de-bispo, am-
bos da Isla Sementes. O pi-
ment&o tem suaépocadeplan-
tio entre os meses de agosto a
janeiro na Regido Sul e pode
ser cultivado todo o ano nas
demais regides do Pais. Pos-

i Manjerico e piment&o ORGANICOS

sui ciclo de 90 dias e produz
fruto circular-achatado de cor
verde-clara, com tamanho
entre 3 cm e 5 cm de dtura,
e 4 cm a 6 cm de diametro.
Ja o manjericéo (foto) pode
ser semeado durante todo o
ano, tendo ciclode 60 diasno
verdo e de 90 no inverno. As
plantas sdo pereneseatingem
cerca de 50 cm.

Glifosato é utilizado na
PRESERVACAQ historica da Italia

A Itdlia desenvolveu um
programa destinado ao con-
trole das plantas daninhas que
ameacam suas construcoes
histéricas e escolheu o herbi-
cida a base de glifosato, da
Monsanto, parautilizagdo nes-
seslocais. A participagdo da
empresa na conservagdo das
edificacdes histéricas da It&

lia comegou em 1990, quan-
do o Departamento deHeran-
caCultural italiano aprovou o
uso do herbicida para elimi-
nar as ervas daninhas que
haviam tomado boa parte das
ruinas de Pompéia — cidade
histériaitalianadestruidapela
erupcdo do vulcdo Veslvio,
hamais de 2 mil anos.




Divulgagdo

Umanovalinhade méguinasdelim-
peza e de secadores, voltadas a siste-
mas de armazenagem, serd apresenta-
da aos produtores no Show Rural Coo-
pavel 2004 pelaK epler Weber. Os equi-
pamentos possuem importantes avancos
tecnol 6gicos, agregam itens de seguran-
¢a, resguardo ao ambiente e novidades
conceituais. A maquinade limpeza Sa-
fety Cleaning System (SCS),foto acima,
disponivel em sete versdes, com capa-
cidades que variam de 30 a 300 tonela-
das/hora. Com design mais compacto,
as novas maguinas dispdem de senso-
res de seguranca nas peneiras, sdo de
facil operacéo e ndo necessitam de lim-
peza continua. Ja a novalinha de seca-
dores Automatic Drying System (ADS),
foto ao lado, com sistemade montagem
modular, apresentadiferentes capacida-

deseniveisderecirculacdo de ar de se-
cagem. O comprador pode escolher o
modelo com coluna ou cavalete. Além
de ser autolimpante, a linha ADS, na
versdo coluna, ndo precisa ser desliga-
da para a limpeza, evita a perda de
gréos durante o processo de carga e
permite que o secador permanecacarre-
gado com gréos Umidos durante a noite.
Asversdesrecircul adas com elevadacfi-
ciéncia energética resultam numa seca
gem muito econdbmica. A capacidade
variade 10 a 30 toneladas’hora.

Grupo Kepler Weber — Rua Anda-
rai, 566, CEP 91350-110, Porto Ale-
gre/RS. Fone: (51) 3361-9600. Site:
www.kepler.com.br

NOVIDADES NO MERCADO

Novas tecnologlas de LIMPEZA E SECAGEM de graos

PLANTADEIRAS para
pequena propriedade

A partir de agora, —
produtoresde pegquenae
média propriedades
também poderao
contar com tecno- .
logiade plantadei-
ras Metasa, com a
linha PDM plus. Com
baixaexigénciade poténciade
trator, essesmodel 0s se caracterizam por
apresentar um projeto de maguina com-
pacto, com versdes de cinco e setelinhas
dealtaprecisio de plantio e grande prati-
cidade nas regulagens. A complementa-
¢do da linha de plantadeiras e semeado-
rascom olancamento daPDM pluséuma
das metas de 2004, pois permite estimu-
lar o plantio direto com a tecnologia da
marcaM etasaem peguenas propriedades
no Brasil e em diversos outros paises.

_'D‘Tulg_agéo

Metasa Divisdo Agricola — Rua
Arno Pini, 564, Distrito Indus-
trial, CEP 99050-130, Passo Fundo/
RS. Fone (54) 316-6200. Site:
www.metasa.com.br

Divul qgcéo

Mercado FLORESTAL contemplado

A Caterpillar Brasil desenvolveu umanova opgdo de equipamento parao mer-
cado florestal: a 320C L “Short Tail” Florestal CAT. O novo equipamento tem
aplicacdo nos processos de producéo e colheita de madeiras naindistria de trans-
formacgao de papel ecel ulose placas MDF e serrarias e proporciona alta pro-

’ : dutividade e desempenho em atividades de
manejo planejado (desbastes) em flores-
tas. A maquina possui raio de giro reduzi-
do — de apenas 2 metros —, que torna o
equipamento flexivel e permite manobras
répidas em espacgos pequenos. A cabina é
equipada com grade frontal, protecdo no
teto contra queda de objetos e placa fron-
tal superior do para-brisa.
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Caterpillar Brasil Ltda. — Rodovia Luiz
de Queiroz, Km 157, s/n, CEP 13400-970,
Piracicaba/SP. Fone (19) 3422-2100.
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PULVERIZADORES com trés
capacidades

A linhade pulverizedores da Stara il
Amazone, com trés modelos, possui tan-
ques com capacidades que variam de 680
a2.400 litroselarguradas barras entre 15
e28 metros. A maquinaapresentasisema
de controle de vaz&o onde o radar monito-
ra a velocidade e controla a abertura e o
fechamento da vavula, cabecaho intdi-
gente para o pulverizador seguir o rastro
do trator, barras com sistema de regula
gem elérica dainclinacdo. Também pos-
sihilita o trabalho com adubacéo liquida.

Stara S.A. Industria de Implemen-
tos Agricolas — Av. Stara, 519,
Caixa Postal 53, CEP 99470-000, N&o-
Me-Toque/RS. Fone/fax (54) 332-2800.
Site: www.starasfil.ind.br

—




PONTO DE VISTA

o

Divulga

Darcy Teixeira Junior
Sécio responsavel pelas areas de | mportagao/Exportacéo e Agronegdcios do Escritério Tozzini,
Freire, Teixeira e Silva Advogados, de Sdo Paulo/SP

Lel do Bioterrorismo: Brasil CAMINHA
para a adequacao

A Granja — Como esta a adequa-
¢ao dos portos brasileiros e dos oper a-
dores de exportagdo a Lel de Bioterro-
rismo? O pessoal se preparou bem?

Darcy Teixeira Junior — Naverda-
de, sdo duas exigéncias que ndo guardam
relacéo direta. A adequacdo dos portos
gue recebem tréfego internacional € uma
medida imposta pela Organizagdo Mari-
timalnternacional (IMO). As exigéncias
estdo previstas no Cédigo |nternacional
para Protecdo de Navios e Instalacbes
Portuérias (ISDS Code), e os Estados
Unidos certamente exigiréo que as mer-
cadorias que desembarquem em seus por-
tos tenham sido embarcadas em portos
que atendam ao I1SDS Code. A Lei do
Bioterrorismo, por suavez, € umalegis-
lac80 norte-americana que atinge todos os
produtores de alimentos que serdo con-
sumidos por pessoas ou animais nos Es-
tados Unidos. A adaptacdo de portos bra-
sileirosao ISDS Code estd acargo das au-
toridades portuériasbrasileiras, que dizem
gue atenderdo o prazo, que € 1° de julho
de 2004.

A Granja— Quaissdo osprincipais
pontosdal e aserem cumpridospelos
exportadoresequaisdelescausam mais
transtorno?

Darcy — Os principais pontos da Lei
sdo o registro naU.S. Food and Drug Ad-
ministration (FDA), anatificagdo préviade
exportacdo, amanutencéo de informagdes
parafinsderastreamento e anomeacdo de
um agente nos Estados Unidos. Podemos
considerar o atendimento dessas exigén-
ciascomo “transtorno”, pois ndo eraexi-
gido anteriormente. Logo, o custo de se
atender e de estar sempre de acordo tam-
bém pode ser entendido como uma difi-
culdade amais. Astrés primeiras exigén-

ciascitadasacimaimplicam meroenvioou
atualizacdo deinformagdes. Jaadltima, con-
tudo, exigeacriagéo de estruturasnovasde
procedimentos. Sem divida, o 6nus é me-
nor paraosgrandes exportadores, poismuli-
tos delesjatinham escritdrios de represen-
tac80 nos Estados Unidos, bem como toda
a estrutura para a exportacdo. Para aguns
médios e pequenos, toda a estrutura preci-
sou ser reformulada ou criada, 0 agente no
exterior precisou ser providenciado, o que
representa gastos maiores para exportar.

A Granja — A seu ver como foi e
esta sendo a atuacao do governo brasi-
leiro edo setor privado?

Darcy — A atual politicado governo
€ claramente favoravel a exportacéo. O
gue esta ao alcance do governo parafaci-
litar aexportacdo dos produtos nacionais
tem sido feito. Ao que tudo indica, aLei
do Bioterrorismo néo atingiu significati-
vamente as exportacdes de produtos agri-
colas brasileiros para os Estados Unidos.
O setor privado, por suavez, fez alicdo de
casaao procurar entender aLei do Bioter-
rorismo e proceder aosregistros por elade-
terminados. Comisso, acredito queasem-
presas brasileiras possam a vir a ganhar
mercado nos Estados Unidos em substitui-
¢80 aempresas que N&o conseguiram e/ou
n&o conseguirdo se adaptar.

A Granja— Quaissdo as areas di-
retamente atingidas com as exigéncias
dalLei noBrasil equem esta maishem
preparado até o
momento?

Darcy — As
aress diretamente
atingidas séo as
produtoras de gé-
nerosaimenticios

destinados ao consumo nos Estados Unidos.
As grandes empresas foram as que se pre-
pararam a tempo de ndo correrem o risco
de ter suas exportacies barradas.

A Granja — Operacionalmente, o
gue esta sendo mais complicado de
cumprir? Quais sdo os reflexos econd-
micos par a os agentes?

Darcy — Todaaburocracia é resolvida
emterritérionacional, por fax, correooupela
internet, exceto aexigénciado agenteemter-
ritdrio norte-americano. A questao do agen-
te continua sendo a excegdo. O gasto para
manter um agente no exterior éumadespesa
amais, aém danecessdade de confiangano
mesmo. No momento, estatem sido aques
t80 operaciona mais complicada.

A Granja— Quaissdo oscustosadi-
cionais para os exportador es?

Dar cy — Tudo depende de como o ex-
portador vinha operacionalizando a expor-
tacdo eo queeletevedeimplementar. Mas,
aparentemente, o principal custo adicional
proveniente das novas regras implantadas
pelaLe € a contratacdo e manutencéo do
agente domiciliado nos Estados Unidos.

A Granja — Quem esta pagando
esse prego?

Dar cy — A regulamentac&o norteame-
ricana optou por nao fazer qualquer impo-
Sicdo nesse sentido. Trata-se, portanto, de
questdo comercia a ser negociada e acor-
dada entre produtores e compradores. =

As noticias dao conta que as grandes produtoras de
alimentos ja fizeram 0s seus respectivos registros e néo

correm o risco de terem suas exportacdes barradas
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E ESTAMOS APENAS COMECANDD.




Lider no campo, lider na
preferéncia dos produtores. /

Mais uma vez, a New Holland liderou as vendas de colheitadeiras em 2003,
com 41% do mercado brasileiro, o maior e mais exigente da América Latina.
E a qualidade, tecnologia e confiabilidade New Holland conquistande cada vez mais a preferéncia
do produtor. E a Mew Holland nao para de crescer, porque ela ndo para de investir. Ela acaba de
inawgurar, em sua fabrca de Cuntiba, uma unidade exclusiva para a produgao de plataformas,
ampliando sua produgao e melhorando ainda mais a j&@ imbativel gualidade de suas magquinas.

Com New Helland & investir e colher

Y%

FEW HOLLAND
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