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O SEGREDO DE QUEM FAZ

téo esperada
(re)valorizacdo da
Soja, como

ocorreu ha bem
pouco tempo, pode ndo se
repetir na proxima safra. O
cenério, com a cotacao
fixada em US$ 10,5 0
bushel, vai depender
dediversosfatores:
guebra da safra
norte-americana,
do Bras| eda
Argentina, ostrés
maiores
produtores
mundiais da
oleaginosa. “A
elevacdo é mais
provavel se houver
extraordinaria
reducdo na safra dos
Estados Unidos’ ,
acredita o agrénomo,
slano Menegnei - JOULOr €M Economia
Aplicada na Esalgq/USP,

s/ =
=Edfeks. Diante desta
Cenarl O realidade, 0 especialista
recomenda cautela ao
produtor na analise do

mercado. “ O melhor
momento da
comercializagdo ja
passou.”
[
para a SOJ a Glauco Menegheti
glauco@agranja.com
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A Granja — Podemos dizer
que atingimos o pico da valori-
zagao do prego internacional das
commodities agricolas? O que
vird a seguir?

Alexandre Mendonca de
Barros — Se olharmos para a
soja, 0 momento de pico ja passou.
A menos que haja uma quebra ex-
traordinariadasafranos Estados Uni-
dosacho muito improvavel serepetir
oprecodeUS$10,50bushel. A rela-
¢80 estoque/consumo neste ano esta-
vasuperior ade momentos anteriores
e nunca tinha alcancado esse prego
de 1990 paraca. Acho queexistiaum
movimento de especulacdo. N&o sa
bemos separar o que era fundamen-
to de mercado de um movimento de
fundos. O que macroeconomistas
estdo discutindo hoje em dia é essa
questdo do volume absurdo de recur-
sos que circula globalmente. Existe
umariqueza concentrada, um volu-
me de ativos muito grande, e os mer-
cadosfinanceiros seligaram no mun-
do inteiro. Cada vez ha menos ban-
cos, mas interligados. Esse volume
deativoscirculamundialmente, mais
de 100 vezes o PIB mundial. Ent&o
n&o é de estranhar que tenhamos al -
gum componente especulativo no
processo de formacao de precos das
commodities.

A Granja — Qual foi o cenéa-
rio que levou a esse preco?

Barros— Primeiro, houve uma
quebra de safra muito grande nos
Estados Unidos no ano passado. O
mercado, as empresas e 0 governo
norte-americano projetavam uma
producéo de 78 milhdes de tonela-
das naquele pais, mas acabaram
colhendo 66 milhdes de toneladas.
No Brasil, se projetava uma produ-
¢do de 61 milhdes de tonel adas nes-
tasafra, mas possivel mente teremos
50 milhdes de toneladas colhidas.
Cerca de 12 milhdes de toneladas
dos EUA e aproximadamente 10 mi-
Ihdes do Brasil foram retirados des-
ta conta que o mercado fazia. Caso

seja levado em conta a situacdo da
Argentina, onde teve quebra tam-
bém, sdo 25 milhdes de toneladas
de soja que desapareceram, para
um consumo da ordem de 200 mi-
Ihdes de toneladas — isso é um bu-
raco de soja ho mercado do ponto
de vista da oferta. Do ponto da de-
manda, o que esta acontecendo no
mundo € que 0 consumo esta cres-
cendo a um ritmo que nunca tinha
sido visto. Os chineses estdo cres-
cendo numatendéncia extraordind
ria, o PIB deve aumentar em 2004
entre 9% e 10%. As projecdes dos
principais 6rgaosinternacionais pre-
véem um crescimento de 4,5%, o
gue € muito alto para o padréo mun-
dial. Até o Japédo, que era uma eco-
nomia que nao crescia ha mais de

mercado esta trabalhando com uma
producéo na ordem de 81 milhdes
de toneladas, em uma area de 30,1
milhdes de hectares. Por sua vez,
um ndmero que foi divulgado em
junho pelo USDA estimava em 66
milhdes a producao brasileira. En-
t80 sdo 15 milhdes a mais dos Es-
tados Unidos (foram 66 milhdes em
2003) e 16 milhdes a mais de pro-
ducéo brasileira. Somando com os
4 milhdes de toneladas que se es-
pera colher mais na Argentina, séo
35 milhdes amais. Mas essa é uma
soja virtual, pois € preciso confir-
mar a produtividade dos Estados
Unidos. Essa projecéo de 81 mi-
IhGes de toneladas € baseada em
uma produtividade excepcional .

N&o devemosestranhar sehover algum componente

especulativo naformacao de precosdas commodities

uma década, da sinais que deve
aumentar 1,8% em PIB. O mundo
inteiro compartilhaumaondade oti-
mismo de crescimento, isso puxa
demanda. Foi nesse momento que
a oferta sofreu tamanho baque,
onde 0s precos da soja dispararam
para cima, e é claro, associado a
liquidez internacional, ou seja, ta-
xas de juro baixissimas como um
todo. Isso é uma coisa classica:
todos os ciclos de expansdo muito
répidos acabam batendo no preco
de commodities.

A Granja — Para a préxima
safra, 0 que podemos esperar em
termos de precos e producao?

Barros— O mercado estd mu-
dando bastante, especialmente pela
retracdo de compra que os chine-
ses fizeram. 1sso inverteu muito o
mercado, associado a estimativas
de producéo norte-americana bem
altas. Os norte-americanos véo de
fato plantar uma area recorde, se
vao colher o que esta sendo colo-
cado € outra questao, mas hoje o

A Granja— Quanto esta sen-
do esperado para o segundo se-
mestre e para 0 ano que vem, 0
valor do bushel?

Barros— E muito dificil ter uma
previsdo. Se forem produzidos 81
milhdes nos Estados Unidos, 66 mi-
Ihdes no Brasil, 40 milhdes na Ar-
gentina, provavelmente a cotacao
ficaréd abaixo de US$ 7,00 o bushel.
Agora, se quebrar a safra nos Esta-
dos Unidos, e se ndo produzirmos 66
milhdes, o preco tende a subir. Ex-
ceto se houver uma quebra extraor-
dindria nos Estados Unidos, para
gue o bushel volte ao patamar de
US$ 10,5. O melhor momento daco-
mercializacdo jafoi. Mas ndo pode-
Mos esquecer que houve uma des-
valorizagdo cambial, eisso gjudana
recuperacado da lucratividade.

A Granja — Qual impacto
uma brusca queda no valor das
commodities agricolas traria
hoje para a balanca comercial
brasileira e para a economia? O
Brasil de hoje é diferente do de
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1997, quando houve a Crise
Asiatica?

Barros— Diriaque sim, 0 im-
pacto é maior. A participacdo nas
exportacdes brasileiras cresceu, es-
pecialmente no quesito soja. Preci-
samos ter muita cautel a nessas an&
lises, pois os produtos e os merca-
dos sdo muito diferentes. Na nossa
pauta de exportacao, a soja, o acu-
car e alaranja sdo importantes. No
caso de soja, ha trés grandes pai-
ses produtores e a quebra em al-
guns deles é suficiente para fazer
umarevolucéo. A Chinavem cres-

cer muito ainda, baseado nessa ma
distribuicdo derenda. N&o estamos
resolvendo a quest&o distributiva
brasileira, embora 0 nosso agrone-
gécio aumente muito rapido. O que
amarra 0 nosso crescimento é in-
vestimento baixissimo, daordem de
17% do PIB. A taxa de poupanca
também é menor. Um Pais que in-
veste pouco tem dificuldade de
crescer e temos visto isso nalogis-
tica. Para 0 agronegécio, esse é o
grande impacto que estamos tendo.
Quem ndo investe ndo cresce.
Quando nao ha crescimento, mas

A gueda dastaxasde crescimento énormal. Mas

deve acontecer coma China? Acredito quenéo

cendo nesse ritmo ha muitos anos.
Estamos falando de 30 anos. Se-
gundo ateoria econdbmica, astaxas
tendem acair com o tempo. A par-
tir de certo padr&o de renda per
capita o crescimento comega a di-
minuir. A regido dos Tigres Asia-
ticos cresceu 10%, 12%, hoje cres-
cem 3% ao ano. Portanto, a queda
nessas taxas € normal. Os especiais-
tas da area econdmica esperam que
isso ocorra. Mas deve acontecer com
a Chinanos préximos anos? Eu acre-
dito que néo.

A Granja — Desde a década
de 80 que o Brasil ndo conse-
gue emplacar crescimento sufi-
ciente para distribuir renda. O
gue tem sido feito de errado?

Barros — Temos uma heranca
histérica de madistribuicao de ren-
da. A maior parte das economias,
guando se industrializou, resolveu
esse problema. O Brasil ndo con-
seguiu resolver essa questdo. Pelo
contrario, num certo sentido piora-
mos o problema de distribuicdo de
renda, o que tem uma implicac&o
forte do ponto de vista de agricul-
tura. Muitos ainda ndo tém acesso
a alimentacéo basica. Temos um
mercado doméstico que pode cres-

ha demanda social, torna-se dificil
esse processo de geracéo de pou-
panca dentro do Pais e de capaci-
dade de investimento. Para se ter
umaidéia, a China poupa mais de
30% do PIB.

A Granja — Existe, em funcéo
de incertezas regulatérias, capital
nacional deixando de ser investi-
do? As parcerias publico-privadas
(PPP) poderdo melhorar afalta de
recursos para infra-estrutura?

Barros — Estamos assistindo
fazendeiros em Mato Grosso re-
capeando ou asfaltando estradas. E
claro que isso traz um beneficio
para o proprio fazendeiro, que va-
loriza a propriedade dele, mas nin-
guém vai ficar fazendo pontes ao
longo do tragjeto. Entao é preciso ter
a garantia de que as pontes vao ser
construidas. Deve haver um compro-
misso muito forte entre as partes,
Sendo o risco é enorme. A estabili-
dade de regras e as parcerias se tor-
nam confiaveis com umaregulamen-
tacdo. Enfim, ha uma série de ques-
tbes que permeiam esse Processo.

A Granja— Comoacertar opas-
S0 para retomar crescimento sus-
tentavel ?

O SEGREDO DE QUEM FAZ

Barros — Vamos crescer nes-
te ano, mas estamos crescendo em
cima de retomar a capacidade ins-
talada, ndo de aumentar. E isso no-
tamos pela taxa de investimento.
H& uma euforia a esse respeito que
me parece pouco justificada quan-
do se pensa em termos de cresci-
mento sustentado. Acredito que o
PIB vaaumentar de 3% a 3,5% este
ano, mas nao acredito queisso seja
umartrajetéria de longo prazo, mas
a recuperacdo de uma economia
gue decresceu no ano passado, pu-
xada essencialmente por consumo,
aumento de rendareal, e as expor-
tacOes. Pela primeira vez, desde
1997, comecamos ater umarever-
sdo da massa de salarios. N&o é
nada excepcional, porque esta sain-
do de uma base muito baixa.

A Granja — O que explica a
desconfianca do mercado finan-
ceiro tendo em vista que o Bra-
sil tem sido ortodoxo na politi-
ca fiscal ?

Barros — Na verdade, a eco-
nomia brasileira estruturalmente
tem uma dependéncia do mercado
internacional do ponto de vista de
refinanciar as suas necessidades de
amortizacdes de dividas contraidas.
Hoje, temos umaeconomiacujare-
lacéo divida/PIB esta na casa de
57% a58% e, embora o passivo em
délar tenha diminuido ao longo do
ultimo ano, qual quer desvalorizagdo
cambial também tem um peso so-
bre a nossa divida. Entédo é uma
economia que aos olhos de alguns
tem uma relacdo divida/PIB vista
como alta. Devemos gerar um sal-
do na balanca comercial da ordem
de US$ 26 bilhdes, ou algo do gé-
nero, o suficiente para cobrir os
nossos fluxos dejuros, delucro, as
remessas de délar. Mas precisa-
mos refinanciar algo em torno de
USS$ 38 bilhdes, que séo as amor-
tizagbes, 0s vencimentos que tém
de dividas contraidas ao longo do
ano. m
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VITRINE

Tudo comeca pelo SOLO

agricultura profissional toma

conta do Paise salta aosolhos

do mundo. Os ganhos em pro-
dutividade sdo fruto da crescente ca-
pacitacdo dos homens do campo, que
investem em tecnol ogia, hoje disponi-
veis em todas as etapas da producéo
agricola. Mas nem todos tém a per-
cepcdo do quanto a tecnologia € in-
dispensavel para o sucesso da ativi-
dade priméria.

Adubacéo e calagem sao proce-
dimentos primordiais para quem bus-
ca qualidade e quantidade, indepen-
dentemente da cultura em que se pla-
neja investir. Fertilizante é uma fer-
ramenta que precisa ser empregada
CcOmo uma estratégia de acao para o
campo, visando o sucesso na produ-
¢do de alimentos com qualidade e
menores custos. Consiste em corrigir
deficiéncias naturais em algum nu-
triente fundamental para o crescimen-
to das plantas, ou apenas repor nu-
trientes removidos pelas sucessivas
colheitas.

Mas adubar néo significa so des-
pejar no solo uma gama de nutrien-
tes, sem conhecer a verdadeira

“fome” da area que sera semeada.
Essa prética significa tempo e dinhei-
ro desperdicados. Na maioria dos ca-
sos, 0 procedimento exige do produ-
tor o conhecimento sobre a real ne-
cessidade de nutrientes da proprieda-
de, por meio do mapeamento da area,
gleba por gleba. Nessa fase, o produ-
tor deve utilizar aandlisedo solo, pra-
tica tdo importante quanto o uso de
adubo e de calcério.

Na adubacdo, a palavra * genera-
lizar” éerronacerta. Oscritérios de
recomendacéo de fertilizantes devem
obedecer, acima de tudo, peculiarida-
des de solo, de clima e de aspectos
socioecondmicos de cada regido.

Todos os aspectos que envolvem a
adubacao, bem como a calagem, es-
tdo contemplados nesta edicdo. Esta
€ uma preocupacdo que deve ser de
todos e nossa reportagem de capa es-
timula o produtor, fornecendo informa-
cao importantes para que el e tenha su-
cesso em seu trabalho. A qualidade
deve ser a meta sempre. Mas tudo co-
mega pelo correto preparo do solo.

Boa leitural
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Com quantos paus se faz uma OFICINA

Sou estudante de agriculturae quero
informacdes de como montar umaofi-
cina agricola, seu plangjamento e sua
organizacdo. Sera que vocés podem
me gjudar?

Gabrielly Almeida
e
nuzoot@ceplac.gov.br

R —Cara Ga-
brielly, de acordo js
comCarlosEduar-
do Slva \Wlpato e
Nilson Salvador,
professores do De-
partamento de Enge-
nharia da Universidade
Federal de LavrassMG, é aconsel ha-
vel que a oficina fique ao lado ou
até mesmo dentro do gal péao de ma-
quinas, formando dessa maneira
uma so construcao.

O local deve ser escolhido em fun-
cdo da facilidade de acesso das ma-
quinasedeinfra-estrutura como agua,
energia, entre outra. O galpéo a ser
construido deve apresentar boa ilumi-
nacéo natural e ventilagdo. O telha-
do, por sua vez, tem de ser prolonga-
do para proteger asmaquinaseosinm-
plementos agricolas de sol e chuva.

Ja as paredes precisam ser reforca-
das pararesistir a vibracGes e even-
tuais impactos. E necessario, ainda,
gue o piso tenha ligeira inclinacéo
parafacilitar o escoamen-
to, tanto de &gua como
deoutros liquidos.

As principais

ferramentas que
serdo utilizadas
sdo jogo de cha-
ves: fixa, estrela,
de fenda, Philips.
Também seréo pre-
#> cisos alicates, marte-
los, marretas, esmeril,
morsa, furadeira, macaco, jaca-
ré. Um grande namero de equipa-
mentos na fazenda justifica a pre-
senca de torno mecanico pequeno,
compressor de ar, maquinas para
solda, prensa hidraulica. Esse tipo
de equipamento representa elevado
custo de aquisicdo e demanda méao-
de-obra especializada.

Anexo a oficina/gal pao é impor-
tante a construcao de um lavador
elevado para troca de 6leo elimpe-
za das maquinas e equipamentos ao
fim das operac0es.

AQUI ESTA A SOLUCAO

TUDO sobre suinos
e aves

Sou filho de pequeno agri-
cultor e estou cursando técni-
co em agropecuéria. Por ter
grande interesse em aumentar
meus conhecimentos, gostaria
de saber onde posso obter aces-
S0 a contetidos relacionados a
criacdo de suinos e aves (ragas,
principais formas de alimenta-
¢do, manejo, mercado, entre
outros).

Ezequiel Marcos Giachini
ezegiachini @bol.com.br

R — Existem alguns sites na
internet onde vocé pode conse-
guir informacdes a respeito. Um
deles é o aveseovos.com.br, no
qual é possivel conseguir dados
sobre mercado interno, externo,
exportactes e muito mais. Sobre
racas de suinos e aves um bom
local para pesquisa é no site
agrov.com. Sobre a parte técni-
ca de criagdo, vocé podera en-
contrar diversasinformacgdesno
site porkworld.com.br.

FRUTICULTURA brasileira em nimeros

Estou concluindo um trabalho para
aescola e preciso saber qual a produ-
cdo brasileira de frutas. Onde posso
encontrar essa informagéo?

Silvio Mancini
Sarandi/RS

R —Caro Slvio, o Brasil éumdos
trésmaioresprodutoresmundiaisdefru-
tas, com uma producdo que supera 0s
34 milhdes de toneladas. A base agri-
cola da cadeia produtiva das frutas
abrange 2,2 milhfes de hectares, gera
4 milhdes deempregosdiretoseumPIB
agricola de US$ 11 bilhdes. Esse se-
tor demanda méao-de-obra intensiva
e qualificada, fixando o homem no
campo de forma Gnica, pois permite
uma vida digna de uma familia den-
tro de pequenas propriedades e também
nos grandes projetos. E possivel alcan-
car umfaturamento bruto de R$ 1.000,00
a R$ 20.000,00 por hectare. Além dis-

so, para cada US$ 10.000,00 investi-
dos emfruticultura, geram-se trésem-
pregos diretos permanentes e dois em+
pregosindiretos. Visto por outro angu-

lo, 2,2 milhdes de hectares com fru-
tas no Brasil significam 4 milhdes
de empregosdiretos (doisa cinco pes-
soas por hectare).
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Para criar COELHOS

Sou assinante darevistaeli naedi-
¢a0 nimero 661, de janeiro de 2004,
uma reportagem sobre coelhos na Ar-
gentina. Gostariade obter informactes
sobre criagfes de coelhos em grande
escala, como as que ocorrem em S0
Paulo, noticias de como anda o0 mer-
cado, entre outras.

Evandro Pilatti
emorsolin@netl1.com.br

R — Prezado Evandro, uma cria-
¢ao razoavel envolve de 300 a 500
matrizes. Tendo por base o custo de
R$ 100,00 por fémea instalada — que
envolve a aquisi¢do do animal, gaio-
las e hicos —, 0 investimento sera de
R$ 50 mil. Para o fornecimento de mil
coelhos por més, é necessario ter um
plantel de 300 matrizes em producao.
Levando em consideracéo que é pre-
ciso um reprodutor para cada 10 fé-
meas, serdo necessarios 30 machos
para atingir esse volume. Atualmen-
te, os abatedouros pagam de R$ 3,80
a R$ 4,00 o quilo da carne de coelho.

Nesses casos, quando a producao
€ maior, € possivel compensar 0 in-
vestimento num abatedouro proéprio

comlicenca paravender emnivel esta- |,

dual. Antes do investimento propria-
mente dito, é preciso identificar aonde
estéo ospossiveiscompradores, sgjaele
um abatedouro ou um restaurante, sa-
ber de suasexigénciaseadaptar apro-
ducdo a elas. Para criadouros meno-
res, existe a possibilidade da venda di-
reta. Mas é preciso ter em mente que o
mercado érestrito, poiso preco dacar-
ne de coelho é alto e o hébito de con-
sumo entre osbrasileirosndo é comum.

As principais ragas sdo nova ze-
landia, califérnia e gigante-de-bous-
cat. Todas requerem bastante cuidado
no manejo, sob pena de sofrerem de

doencas como diarréia, sarna e cori-
za. Excessos de vento, umidade e
limpeza precaria nas gaiolas desen-
cadeiam o aparecimento dessas doen-
¢as. E necessério tambémdescartar as
matrizes quando a capacidade repro-
dutiva cair. Em média, a vida Util das
fémeas € de um ano e meio — a cada
ano sao seis partos, onde por parto
nascemoito filhotesde cerca de 60 gra-
mas cada um.

A queda no desempenho reflete di-
retamente no gasto com a alimenta-

¢ao, que representa 75% do custo de
producao. O coel ho tem baixa conver-
sdo, pois para obter 1 kg vivo sdo ne-
cessarios5 kg deracdo. Tambémépre-
ciso ter cuidado na escolha da raca,
pois cada uma delas possui caracte-
risticasdistintasde produtividade, pre-
cocidade e conversdo alimentar. Bons
fornecedores trabalham comvarieda-
des gigantes (mais tardias e de ossa-
tura superior) e médias (de desenvol-
vimento rapido e com boa capacida-
de reprodutiva).

ESTATISTICAS sobre soja e milho

Estou precisando deinformagdes
estatisticas sobre milho e soja de no
minimo dez anos. Preciso levantar
materiais sobre area plantada, pro-
ducéo, rendimento, exportacdes,
entre outros. VVocés poderiam me dar
uma dica de onde consigo isso?

José Luiz Tadeu dos Santos
Cafelandia/SP

R — Caro José, vocé conseguira
informacdes desse nivel no site da
Associacdo Nacional dos Exportado-
res de Cereais (Anec), no endereco

www.anec.com.br. Dé uma boa na-
vegada no link Estatisticas que vocé
tera uma grata surpresa ao se depa-
rar comdados como quantidade em-
barcada por porto, area plantada,
receita cambial das exportacdes e
muito mais.
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Glauco Menegheti

Fiquei satisfeito e aprendi muito
com o testemunho do produtor Cae-
tano Polato (foto) na reportagem so-
bre a manutencdo de méaquinas (edi-
¢d0 666). Aqui naminhapequenapro-
priedade ha muito tempo costumo me
precaver para que 0os meus dois trato-
res, a colheitadeira e os demais equipa
mentos ndo me deixem nam&o. N&o da
muito trabalho, e os efeitos sdo excelen-
tes, pois faz anos que as maguinas nao
guebram na horaem que eu mais preci-
s0 delas. Ficaai aminha sugestéo aou-
tros produtores: previnam-se.

Adolfo Albuquerque
Assis/SP

CARTAS FAX E-MAILS

PREVENIR é ndo deixar
quebrar

REPORTAGENS em foco

Prezados amigos, parabéns pelo excelente contelido da edicéo 665,
principalmente em relacdo a matéria de capa. Também gostaria de corro-
borar e solidarizar com os demais colegas do campo no que se refere as
dificuldades de financiamento encontradas pelo agricultor galcho que
planta no Tocantins, Eloi Pilati. Tive de recorrer a recursos com taxa de
1,7% a/m (durante trés meses) para poder iniciar o plantio de 405 ha de
trigo (que inicia em meados de marco), pois o Plano Safra de inverno do
governo federal ndo havia sido ainda definido. Muito boa também a re-
portagem sobre a tecnologia de aplicacéo de defensivos. Tenho certeza
gue fara com que muitos agricultores revejam seus conceitos sobre
pulverizac&o.

Frederico D'Avila
Buri/SP

GARGALOS sem fim

Esta publicagdo mais uma vez, como dizem, “bota o dedo na ferida’, ao
relatar os problemas portuérios brasileiros. N&o da mais para admitir que um
Pais agricola, t&o representativo globalmente, continue com uma estrutura de
transporte e logistica téo precaria. Até admito que ha iniciativas de governos
para sanar essa verdadeira “doenca’, e que estes que estéo no poder hoje ndo
s80 responsavei s exclusivos pel os gargal os historicos. Mas é preciso uma poli-
tica muito mais agressiva, para que, em poucos anos, os referidos problemas
relatados pela matéria sgjam resolvidos.

Januario Freitas
Campo Grande/MS

Dinheiro MAL GASTO pelos governos

Concordo com cada letra do que o Mério Vilela disse arespeito da
reforma agréria no Brasil (edi¢do 666). Se nao houver uma politica de
reforma agraria consistente, de nada vale ficar despejando familias,
muitas sem vocagao agricola, em lotes e esperar que elas produzam
algo como nos, produtores, fizemos desde que deixamos o berco. O
Pais e nds, os contribuintes, perdemos muito dinheiro com projetos
muito mal executados quando deixam o papel.

Acesse www.agranja.com ou mail@agranja.com

MATERIAL informativo

Sou aluno do Centro Federal de
Educacéo Tecnol 6gicade Sdo Vicente
do Sul, onde curso técnico em agro-
pecuéria. Optel pelo curso porque gos-
to do que faco e levo comigo a frase:
“Sem agriculturao Pais passafome!...
Fome se acaba com agricultura for-
tel”” Aproveito o espago para solicitar
aos leitores, se possivel, o envio de
materiais informativos, revistas, cata
logos, enfim, todo e qualquer tipo de
material voltado aagricultura.

Alexandro Maffini

Heitor Azambuja
Cachoeira do Sul/RS

Linha dos Mantuanos
Silveira Marting/RS / CEP 97195-000
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CADERNO H

OS PLAYBOYS

Jorginho Guinle, foi-seo ultimo playboy brasileiro.
Como sempre acontece, a mass-midia esta mal
informada. Urbana, por exceléncia, ndo tem conheci-
mento nem familiaridade com aérearural.
Por isso mesmo, ndo falanos milhares de playboysque
ocupam asterrasbrasileiras.

Esses sugadores ocupam duas vertentes distintas.

Um grupo ocupa 11% do territdrio nacional. Quem
sdo eles? Os indios, € claro. Aqueles mesmos indios
cujaindoléncia exasperou até mesmo 0s portugueses
gue aqui aportaram hamais de 500 anos.

T&o indolentes que até obrigaram nossos ancestrais
abuscar mao-de-obral, além-mar, naAfrica.

Bem maistarde, José de Alencar, escritor romanti-
Co, criou por meio de sua poéticaimaginacéo o indio
Peri, naobraO Guarani, e lracema, personagem-titul o,
avirgemdoslabiosdemd, figurasficticias que contami-
navam e ainda fazem parte do
imaginario de quem ndo conhe-
ceou ndo quer ver arealidade.

Hoje, apopulagéo é de ape-
nas 250 mil indigenas, ocupan-
dooequivaenteaduasAlema
nhas. Para se ter umaidéia, a
Alemanha tem 82 milhdes de
habitantes. E elementar: duas
Alemanhas sdo 164 milhdesde
pessoas. Pois bem nesteimen-
soterritorio brasileiro que o desconhecimento, alenién-
cia, 0 populismo, condigdesinatas do nosso padréo poli-
tico, outorgou paraquem tem no seu DNA apreguica
de quem nuncafoi do batente.

Mais, deu-lhesfilantropicamente o statusjuridico do
inimputavel. Ou sgja, € umagincanapunir indios.

Oresultado?Bem, o indio, hoje, € um ser urbano que
seenfeitade indio paratirar fotos, aparecer natelevi-
sao, fazer greve, invadir prédios, preferencialmenteem
Brasilia, e procurar encrenca, € bvio, porquetemores-
paldo dasleis e atoleranciadas autoridades.

Dizer que o indio ndo trabalhaéumaverdade. Dizer
que ndo faz nada é umainverdade. Faz, sim. E campli-
ce eincentivador passivo do comércioilegal de madei-

I nsisteamidiaurbanaem dizer que, comamortede

Esta na hora de a sociedade
se dar conta que temos hoje
dois imensos latifundios
improdutivos ocupados
pelos indios e 0 MST

ra, diamantes, ouro, bauxitae de plantasmedicinaisque
osestrangeiros aqui vém buscar.

A outravertente dos playboys € mais manjada, em-
boraainda nem toda a sociedade tenha se dado conta.

Sevocé pensaque é aturmado M ST, bingo! Vocé
acertou.

Aqui, companheiros, temosumaltéliainteirade en-
crenqueiros alimentados pel o dinheiro do contribuinte
brasileiro, pdasigrejas catdlicaeluterana, principa men-
tealemas, e pelas ONGsinternacionais. Ou sgja, agra
navem do exterior e de graca.

Esse tutu grosso paga o recrutamento de militantes,
0 Onibusdasinvasdes, o materia depropaganda, asban-
deiras, os bonés, as viagens do pessoal de clpula, 0s
CONQressos, 0Scomiciose até mesmo os advogados pron-
tos paradefenderem osinvasores. Enquanto isso, 0 go-
verno (quer dizer o contribuinte) —afina de contasvocé
dade méo beijada 37% de impostos sobre o que vocé
ganha—pagaaterra, aalimenta-
¢do, aeducacdo, otrator, aplanta-
deira, 0 gés de cozinha e agora
tem mais essajdiado governo: a
compra antecipada de safras (?)
nos assentamentos. Legal, né!

Pois esse grupo superorgani-
zado, ideol ogicamente comprome-
tido e cujaopcéo preferencial éa
violéncia, nasceu em 1986 e, por-
tanto, ha 18 anos vem tentando
implantar por meio daagressividade umatal de Refor-
ma Agréria que sabidamente ndo deu certo em ne-
nhum lugar do mundo. N&o deu certo naUnido Soviéti-
ca. N&o deu certo naChina. N&o deu certo no Chile, de
Allende. E, evidentemente, ndo deu certo em Cuba.

Estdnahorade asociedade se dar conta que temos
hoje doisimensoslatifundiosimprodutivos ocupados pe-
losindiose o MST. Umaltdiae maisduas Alemanhas,
sustentadas por quem arrisca, trabal ha, enfrenta o de-
safio do empreendedorismo, dade comer ao povo bra-
sileiro, exporta, oferecendo superéavit nabalancas co-
mercial do Pais.

“ E tempo — como disse Tom Jobim —de os brasilei-
ros pararem de admirar o que ndo deu certo.” m
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ra, naquelahistoricacartade

de 1500, enderecadaao rei de Po
DomManuel, eleteriafeito umaobser
Vagao ao comentar que nestaterra“ que-
rendo-aaproveitar, dar-se-anelatudo”,
teriaacrescentado “ Desde que aduban-
do...” Orelato que é considerado apri-
meirareportagem sobre o Brasil, entéo
Ilha de Vera Cruz, cometeu 0 mesmo
erro que a midia desinformada de hoje
repete sempre que se pautaaelogiar as
potencialidades agricolasverde-amare-

disso, sdo pobres em nutrientes bési-
cos para o desenvolvimento das plan-
tas, problema cujo Unico remédio é a
fertilizagdo — seja com adubos orgéani-
COS OuU com minerais (também chama-
dos inorganicos ou quimicos).
Calcario e fertilizantes foram dois
oportunos reparos que tornaram o Pais
uma poténcia agricola. Os solos do
Cerrado, por exemplo, que outrora ti-
nham sido considerados indteis para a

argissolos (20%) — portanto, quased0|s
tercos do territorio agricola nacional —
gue sdo problematicos em termos de
fertilidade devido ao processo intenso
de intemperizacao (rigores e agressoes
histéricas do clima) e tornaram-se pre-
dominantemente &cidos e com baixa
capacidade de retencéo de célcio,
magnésio e potassio. “ Asexcegdes com
relacdo a acidez sdo os solos localiza
dos na regido do semi-arido nordesti-
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“A pesquisa da o caminho,
mas o feeling é nosso”

didlogo e a experiéncia tém tudo
a ver com a produtividade acima
da média na fazenda de Luiz Fernando
Kroeff (na foto, de 6culos), em Capela
de Santana/RS. Os 8 mil quilos de arroz
irrigado colhidos por hectare (h& ta-
Ihdes que chega a 10 mil quilos), con-
tra a média de 6 mil quilos por hectare
do Estado, é conseqiiéncia da troca de
idéias do patr&o com funcionérios e téc-
nicos, aliada a uma especial atencdo a
observacdo do histérico dos cultivos.
Chega-se, entdo, a aplicagdo ideal de
adubo nos 200 ha explorados. Todo
esse procedimento se d4 a partir da ané&-
lise de solo, mas ela por s s6 ndo define
taxas e formas de fertilizacdo. “ Como a
lavoura é pequena, nada aqui é buro-
crético. As coisas sdo todas simples’,
define Kroeff. Ele é critico em relagdo a
andlise de solo, que prevé a aplicagdo
de adubo para uma produtividade de 5
mil quilos por hectare. “ Ainda ndo se
tem sofisticagdo com a andlise de s0lo”,
argumenta.
Por iss0, atenc&o aos passos de Kroeff
e sua equipe. A principio, é efetuada uma
amostra de solo a talhdes de 2 ou 3 hec-
tares cada, mas sempre estratificados
conforme o perfil do solo, em que sdo
considerados a topografia, se a gleba
teve mais ou menos volume de cobertu-
ra verde (aveia), se foi inundada pelas
aguas do Rio Cai na época de

entressafra — e, portanto, ferti-
lizada, e assm por diante. S8o
cerca de dez amostras para
cada tipo de solo. Como resul- |
tado da analise em méos, € a
vez da discussdo com os técni-
cos e funciondrios. “ Ai chega-
remos a uma conclusdo. Sho 20
anos de experimentagao, de
controle”, explica. Aqui tornam:
se indispensavels os mapas de
fertilidade. Ele exemplifica que,
caso numa safra tenham sdo aplicados 400
kg de adubo em determinado hectare, é pre-
ciso saber qual foi o resultado.
Anteriormente, Kroeff fazia a adu-
bac&o com avido, porém o método mos-
trou-se inviavel para estratificar a
aplicacéo. Depois, passou a ser usado
o trator, e a adubacédo se dava antes
da entrada da &gua, para que nitrogé-
nio e fésforo nao fossem dispersos por
serem solUveis na agua. “ Até 70% era
perdido”, revela. Agora, a aplicagdo
de NPK ocorre apés a germinacao,
algo em torno de 12 a 15 dias, quando
a planta estiver com trés folhas. Esta é
a primeira adubacédo de cobertura. A
segunda, exclusivamente com nitrogé-
nio (uréia), é feita aos 30 dias. Além
disso, aos 45 dias é suplementado ni-
trogénio e potassio nos pontos especi-
ficos da lavoura que demonstrarem ca-
réncia. A Ultima aplicacdo de nitrogé-

nio € realizada entre 52 e 70 dias,
guando a planta comeca a formar a
panicula.

Kroeff chegou as conclusdes e aos
procedimentos relatados apoés pres-
tar muita atencdo a sua lavoura e aos
resultados das mais diferentes dosa-
gens e maneiras de adubacdo desde que
assumiu a propriedade, em 1969. Ape-
sar de apostar nas experiéncias casel-
ras, Kroeff garante que jamais se des-
cuida das orientacOes cientificas. E faz
analise de solo todos os anos. “ A pes-
quisa dara o caminho, mas o fedling é
nosso’, diz “ Eu ndo fago experiéncias.
Mas tenho informacdes solidas dos
meus funcionarios, além do manejo” ,
complementa. Questionado para dar di-
cas a outros produtores, lembra ser
“fundamental a observacé@o e o regis-
tro. Dessa forma, no ano seguinte, sem-
pre hd mais um dado a acrescentar”.

Carloslglessias

Adubacio Fostatad

Divulgagéo

Exemplo dos beneficios da adubacédo fosfatada na planta:
deficiéncia no desenvolvimento salta aos olhos

no”, esclarece o trabalho Fertilidade do Solo e Demanda
por Nutrientes no Brasil, dos pesquisadores da Embrapa
Solos Pedro de Machado e Alberto Campos Bernardi.

Além disso, os solos brasileiros tém baixa disponi-
bilidade dos chamados macronutrientes primarios — ni-
trogénio, fosforo e potassio — e dos secundarios — cal-
Cio, magnésio e enxofre—, e de alguns dos micronutrientes
— zinco e cobre. “A grande maioria dos solos do Brasil
ndo possui reservas de nutrientes suficientes para sus-
tentar altas producgdes’, definem Machado e Bernardi. A
essa realidade, soma-se a propria natureza das plantas,
Visto que a sua matéria seca é constituida por 95% por
carbono, oxigénio e hidrogénio, elementos retirados do
ar e da agua, mas 0s 5% restantes sao constituidos pelos
nutrientes minerais essenciais que devem ser fornecidos
pelo solo. No caso de terras com deficiéncia, os elemen-
tos precisam ser supridos via complementacéo, portanto
por meio defertilizantes.

E a adubacdo pode ter origem tanto quimica como or-
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géanica. “Mas os adubos orgéanicos sdo
insuficientes para atender as necessi-
dades das plantas cultivadas, além de
ndo conterem todos os nutrientes em
proporcdes adequadas”, esclarece
Alfredo Scheid Lopes, professor-dou-
tor emérito da Universidede Federd de
LavrasM G e consultor técnico da Asso-
ciacdo Naciond paraDifusio de Adubos
(Anda). “A concentracdo de nutrientes
nos adubos orgénicos também € baixa,
fazendo com que seu transporte torne a
adubaco organicaantieconbmicaem cer-
tas situacfes. Por isso, a forma mais
comumente utilizada para suprir
possivels deficiéncias dos véa
rios nutrientes minerais que as
plantas precisam € a adubacéo
quimica’, complementa.
Estas s&0, no entan-
to, parte das explicaces
tedricas. Na prética, 0 «
queredmentemaisinte- |
ressa ao produtor € que &
suas lavouras exigem a |
uplementecoparares-
ponderem comercial-
mente. Mais do que
€s5a CoNsci entizacao,
porém, é preciso
saber utilizar o e
insumo vital,
afinal ele pode
representar até
30% do custo
de producgo. E

Reis, integra grupo que trabalha em prol da reducgéo

de custos e do aumento dos ganhos

em tempos de agricultura empresarial
(leia-se rigorosos controle de despesas,
procedimentos), a prética da adubacéo
setornou umaverdadeira“ciéncid’ que,
comotodaaciéncia, exigeprecisdo. Nao
€ admissivel despejar adubo de menos
ou demais ou mesmo aplicar de forma
inadegquada, 0 que se condtituiria num
ato danoso ao bolso e a natureza. Mas,
felizmente, ja existem tecnologia e co-
nheci mento suficientesadisposi¢céo para
gue os mais diversos equivocos ndo se-
jam cometidos.
Ferramenta imprescindivel — O
primeiro passo para adubar corre-
tamente é fazer a andlise de solo.
N&o existe avaliacdo visual ou de
conhecimento historico do local
que substitua a apreciacéo ci-
entifica, delaboratorio, quan-
to a constituicdo quimica
do chdo. Mas essa minu-
ciosa fotografia quimi-
ca pode receber di-
versas leituras.
Essapossihili-
dadedediferen
tes interpreta-
cbes  pode
perfeitamente
& ser considerada
2 uma evolucéo
& da adubaco.
As tradicionais
tabelasqueindi-
cam os teores

nutricionais a serem aplicados, defini-
das por institutos de pesquisa, sdo
generalistas e estéo recebendo ndo exa-
tamente contestagdes, mas sim aprimo-
ramentos. E possivel gjustar maisofoco,
tornélo mais particularizado, mais es-
pecifico e detalhado, paraatender asne-
dades de umaregido ou mesmo de
determinadafazenda

Exemploseiniciativasde aperfeicoa
mento dainterpretacéo deandisede solo
ndo faltam. Na Fundacdo de Apoio a
Pesquisa Agropecuaria Chapadéo,
sediadaem Chapadédo do Sul/MSeque
abrange ainda Costa Rica/MS e
Chapaddo do Céu/GO, o termo
“calibrag&o” tornou-se sinbnimo de ra-
cionalizacdo de custos e ganhos de pro-
dutividades para produtores associados.
Ostécnicosdaingtituicao utilizam-sedas
tabelas de interpretacdo de andlise de
s0l0, mas cruzam suasinformagBescom
aexpectativade produtividade. Estase-
gundavariante éresultado de experimen-
tos de calibracdo de doses de nutrientes
realizados na fundac&o. “E uma combi-
nacdo sem fim”, resume Roberto Reis,
pesquisador dainstituicao.

A combinagdo leva em conta a
producdo almejada pel o agricultor em
determinadaarea, jaque niveis desi-
guais de produtividade exigem
demandas nutricionaisdiferentes, o que
se reflete na dosagem de fertilizantes.
“Trata-se de um trabalho de longo
prazo para gque se encontre o ponto de

L d

E uma constatacao 6bvia, masvale
0 registro: t&o primordial como
escolher 0 adubo ea formulagéo cer-
ta € aplicar o insumo de forma cor-
reta. “ E importante o produtor co-
nhecer os principios da maquina e o
seu mecanismo de distribuicéo e
dosador”, alerta Pedro Henrique
Cerqueira Luz, professor-doutor da
USP, campusde Pirassununga/SP. O
mecanismo dosador do equipamento
podeser gravimétrico ou volumétrico,
eodedistribuicdo emlinha, alanco
ou em faixa. Tanto no caso de apli-
cacdo a lanco ou em linha, Luz su-
gerequeo produtor preste muita aten-
¢ao nos aspectos uniformidade do

Aplicar certo € evitar prejuizos

coeficiente de aplicacéo, simetria e se-
gregacao. No caso da simetria na apli-
cacao alanco, épreciso estar ciente se
a distribuicdo no lado direito da méa-
quina atinja a mesma disténcia do es-
guerdo. Em relacdo a segregacao, é
preciso evitar que os tamanhos disfor-
mes do granulo de adubo nao interfi-
ram na sua distribuicao.

Entre os cuidados maisrelevantesna
aplicacao, além da precisao, esta a uni-
formidade nadistribuicéo linear do adu-
bo. Seria umdesastre os primeiros centi-
metrosdo metrolinear receberemotriplo
de insumo que os centimetros finais. A
semente pode até ser queimada pelo ex-
do fertilizante. “ A dosagem larga-

da é em funcdo do que a planta pode
assmilar”, explica Evandro Martins,
diretor da Agromac, empresa de Passo
Fundo/RS que fabrica o Fertisystem,
equipamento dosador acoplado a se-
meadoras-adubadoras de gréos e fi-
bras. O Fertisystem possui um meca-
nismo Unico no mundo, que evita a
desuniformidade na aplicacdo. Nesse
caso, explica Martins, atecnologiado
equipamento faza descarga por trans-
borde e, portanto, elimina o efeito do
pulso da mola semfim, mecanismo de
outros dosadores. “ O adubo € solto
homogeneamente, ou sgja, fica dispo-
nivel de uma forma uniforme paraas
plantas’, completa.




equilibrio nutricional que permi- Vocé soma sua forga
taalcancar o potencia produtivo :

dos hibridos/variedades/cultiva-
res que estéo no mercado’, es-
clarece Reis. “No inicio de nos-
sostrabalhos constatamos que as
doses de fertilizantes utilizadas
pelos agricultores eram superio-
res as publicadas na literatura.
Em virtude desse fato, foram re-
alizados vérios trabalhos de
calibracéo de doses de macro e
micronutrientes nas culturas de
milho, soja e algodéo, visando a
elaboragdo do Programa de Re-
comendacédo e Orientacdo de
Adubacéo (Proa). O Proa traba-
Iha com a filosofia de elevacéo
dafertilidade do solo e expecta-
tivadeprodutividade”, descreve.

Anteriormente, os produto-
res da regido adubavam a partir
de recomendacdes calibradas
em outras regides (Séo Paulo e

O Pais multiplica crescimento.

Rio Grande do Sul, por exem-

plo), mais as avaliacdes Somar
empiricasdeles. Nessasituacéo, para
conta, um dos principais erros

eraignorar a necessidade de Multiplicar

aplicar o macronutriente secun-
dério enxofre. “ Até hoje ndo se
tem a preocupagdo com enxo- \
fre. Por tradicéo e desconheci- b i
mento”, adverte. A pesquisa E W ] »
também avalia se ha respostas ~y ". 3
paraaadicao de micronutrientes,
como boro, cobre, manganés e & e
zinco. Todo o trabalho da fun- e ~
dacdo é desenvolvido em &reas "- £ ik
experimentais num primeiro "
momento, e depois validado em
lavouras de agricultores — num
universo de 320 mil hectares.

Software; um apoio deci-
sivo— A CooperativadosAgri-
cultores de Plantio Direto
(Cooplantio), sediada em Porto
Alegre/RSecom umaredede 44
filiaisno Rio Grandedo Sul, San- . . :
taCatarinaesul do Parana, criou 28 de julho - Dia do Agricultor.
um software para interpretagdo
de andlise dos solos. O
Cooplantio-Solosvisaanalisar a
dinamica dafertilidade e identifi-
car a composicao dos solos que
expressam amaxima produtivida- O
dedasculturasem cadaregi&o. Por 1
meio de um fertigrama, é obser- M "’}\ N ‘ﬁ't. H
vado o equilibrio e elaborado um www.manah.com.br ¢ Linha Verde 0800 151333 acdubarclo il
diagndstico visual da composicéo
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do solo. “Consegui-
mos avaliar aevolu-
¢ao do solo”, expli-
ca o agrébnomo
Flavio  Gassen,
supervisor técnico
da empresa.

Com esse histori-
co, é possivel uma
adubacdo mais ade-
quada para as reais
necessidades da plan-
tacd0. Umadasrazfes
do fertigrama é fazer
a adubacdo também
deacordo comascon-
dicdes bioldgicas do
solo—favorecidaspela
adocdo do plantio di-
reto, mas dificeis de
serem detectadas pela
andlise convencional
do solo. “ O fertigramamostraa dinami-
ca do solo. Permite ao produtor com-
preender como esta a sua fertilidade”,
destaca Gassen. Dessa forma, € possi-
vel a0 agricultor descobrir particulari-
dades do seu solo e otimizar 0 uso da
adubaco. Portanto, as margens de erro
propiciadas pelas generalizactes regio-
nais sado evitadas ou a0 menos
minimizadas.

Para agrénomos — O pesquisa-
dor da Embrapa Juarez Tomé desen-
volveu, naUniversidade Federa deVi-
cosa/MG, um sistema numeérico que
possibilita o cdlculo preciso da aduba-
¢do. O sistema permite definir as doses
a aplicar a partir de informacOes dos
teores dos nutrientes nas vérias partes
daplantae deandlisesdo solo dagleba,
de forma bem mais especifica que as
tabel as que s&o usadas atualmente. Se-
gundo el e, astabel asindicam umaadu-
bacdo baseadaem andlisesde solo, mas
de forma genérica para uma grande re-
gi&o agricola(até um Estado, por exem-
plo). “Mas as tabelas ndo ddo subsidios
se o0 profissional quiser extrapolar es-
sas doses genéricas para as condicles
especificas de sua regido, obrigando-o
autilizar-se de critérios subjetivos, sem
respaldo cientifico”, analisa.

Esse novo sistema, denominado
Ferticalc, deve ser dimentando com da-
dosregionais especificos, em relacéo as
diversasvariaveisqueinterferem nade-
manda pela planta e no suprimento de
nutrientes pelo solo. “O teor de nutrien-
tesnaplantacons derado étimo paraele-

1 | E
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vadas produtividades, por exemplo, va
riade umaregido paraaoutrd’, lembra.
“Até para cada gleba é possivel especi-
ficar”, garante.

Osgemadeavdiacioédisponibilizado
gratuitamente num software, no enderego
wwwidigsolo.combr/downloadlingsc.exe,
mas sua utilizacdo € indicada exclusi-
vamente para profissionais como agro-
nomos. “O software ndo fornece reco-
mendactes de adubacdo, mas apenas o
resultado desimulactes’, adverte Tomé.
Ou sgja, € uma ferramenta de testes e
ndo um aplicativo acabado. Cabeaquem
0 usaaimenté-lo com informagdes cor-
retas e coerentes.

Andlise foliar, uma alia-
da — José Eduardo Creste,
professor-doutor de nutricéo
eadubacdo deplantasdaFa-
culdade de Agronomia da
Unoeste, de Presidente Pru-
dente/SP, sugereanecessida
dedediar aandlisedo solo a
andlisefoliar —especiamen-
te paraadubagdo de co-
bertura. “A andlise
foliar indicara o
que a planta esta
extraindo do /

)

i, i

Solos brasileiros sdo pobres em nutrientes basicos para a planta, problema que é resolvido com a fertilizacao

razéo ndo estdo sendo absorvidos pela
planta. “O produtor ndo pode ficar jo-
gando com formas empiricas, massim
com o0 que a planta precisa’, adverte.
Ele esclarece que em regiGes com agri-
cultura mais tecnificada, como em
Mato Grosso, Paranae Goias, aandise
foliar jatem se tornado rotina.

Creste ainda da outras dicas paraa
otimizacdo da adubacédo. O produtor
deve estar atento para aplicar o insumo
nafase demaior exigénciadaplanta(no
caso da adubag&o de caobertura), como
No crescimento vegetativo. Da mesma
forma, deve priorizar fertilizantes que

contenham além do trio nitrogénio-

fosforo-potéssio, micronutrientes,

oumesmouréiacujonitrogéniosga

liberado mais lentamente e assm

por diante. “O granulo que con-

témonutrienteva gradativamente

sendo liberado para o solo e para

aplanta’, descreve. Assim, dimi-

nuem as chances de o produto se
perder por lixiviagéo.

Por fim, Creste dler-

ta sobre a importan-

cia de o produtor

preocupar-se em

manter a0 me-

s0lo, 0 que esta ‘!‘ | nos 2% de ma-
necessitando”, r i | téria orgnica
lembra. Afi- © | g no solo, para
nal, muitas | £ desenvolver a
vezes 0 solo Z vida micro-
dI-SpGedenu- Creste, da Unoeste, sugere aliar a anélise do solo a biana (entrp,
trientes, mas anélisé foliar, especi’al mente na adubagdo de cobertura QLItI‘OSbGI‘Id_I-
por alguma cios) por meio
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de adubacdo verde, rotacéo de culturas,
arar 0 menos possivel. Se ndo se preo-
cupar com matéria organica, Creste ad-
verte que pode ser criadaumadependén-
cia quimica muito grande. “E preciso
conciliar as duas adubacles’, sugere.

Conheca seu terreno — O conhe-
cimento daglebatambém é um fator re-
levante para fazer uma boa adubagéo,
atesta 0 agronomo Jodo Magas, consul-
tor de produto da Adubos Trevo. De
acordo com €le, é importante fazer o
mapeamento de lavoura em talhdes ho-
mogéneas quanto a topografia, estrutu-
ra do solo, produtividade e assim por
diante, para proceder a andlise de solo.
“Tem que conhecer muito bem a area.
Se ndo tem 0 mapa, comece afazer ago-
ra’, sugere. Além disso, € possivel ana
lisar e, portanto, estar conscientedo que
0 solo estara apto a oferecer e somar a
previstanecessdade daculturadesenvol-
ver-se, paradessaformando adubar mais
ou menos do que o necess&rio, exigido.
“O agricultor tem que saber o quehavera
de extracdo”, resume.

Nelson Horowitz, diretor de
marketing e de pesguisa e desenvolvi-
mento da Roullier do Brasil, também
considera importante o conhecimento
do histérico da érea plantada. Aliado a
esseindicativo, Horowitz listatambém
aandlise de solo e, em certos casos, a
analise foliar como sinalizadoras da
quantidade de fertilizantes a usar. “As
vezes 0 conhecimento do histérico da
area pode ser mais importante que a

neladas’hectare. Ou sgja, autilizacdo de
vérias tecnologias, incluindo-se a adu-
bac&o, permitiu que 71 milhdes de hec-
tares de matas fossem deixados de pé,
area que ndo precisou ser desmatada
para que se produzisse 0s 184 milhdes
de toneladas.

“A adubacdo correta e balanceada
aumentaas produtividadesdaslavouras,
e se condtitui em um forte instrumento
de preservagdo ambiental, reduzindo
pressdes de desmatamento em areas
muitas vezes pouco vocacionadas para
aagriculturaintensiva’, defende Alfredo
Scheid Lopes, professor-doutor daUni-
versidade Federa de LavrassMG e con-
sultor técnico da Anda.

Ele alerta, no entanto, para a uti-
lizacdo malfeita de adubacéo, espe-
cialmente no caso de aplicar em ex-
cesso nitrogénio e fésforo. Mas
tranquiliza que no Brasil esse erro é
excecdo e ndo regra. Ele
complementa que grandes produto-
res de culturas de exportacéo (soja,
cana, laranja) fazem bom uso da
tecnol ogia (sejaem quantidade como
em uso correto), mas 0s pequenos,
de subsisténcia ou familiar, normal-
mente ignoram esta consciéncia.

Scheid esclarece que uma “gene-
ralizacdo erronea’, comum em todos
0s segmentos da midia nos ultimos
anos, é considerar como agrotoxicos
tanto os defensivos agricolas como
osfertilizantes minerais ou quimicos.
“Sao produtos totalmente diferentes,

Adubagao correta e balanceada aumenta
a produtividade da lavoura, além de ser
uma ferramenta de preservacdo ambiental

A Granja

segja quanto as suas caracteristicas ou
utilizagdo. De modo figurativo, defen-
sivos agricolas ou agrotoxicos s&o 0s
remédios das plantas; fertilizantes ou
adubos (organicos ou minerais) sdo
osalimentos—acomidadasplantas”,
ilustra. Scheid lamenta que em rela-
¢cdo ao adubo organico ou mineral
existe umatendénciade o leigo valo-
rizar organico em detrimento do mi-
neral. “ Os pseudo-argumentos sdo va-
rios: 0 organico é natural, o quimico
n&o €; 0 organico é bom, o quimico é
ruim (mas os experimentos agrono-
mi cos demonstram que ndo; o impor-
tante € 0 manejo adequado destes
insumos); o mineral é toxico e o or-
ganicondo”. m

andlisefoliar”, defende. “Narea-

lidade, é andlise de solo mais co-
nhecimento de &rea.”
Um bem ao ambiente— Ha

Fertisystem'

Pydiivdi

uma relagéo direta entre aduba-
¢ao quimica e conservagdo do

Dosador de precisdo para fertilizantes

ambiente, leia-se matas sendo
poupadas. Essaidéaé defendida
pelaAnda, baseadano cruzamen-
to de dados do aumento da pro-
dutividade e da expansdo de are-
as agricolas no Pais nas Ultimas
trés décadas. De 1970 a 2002, a
producéo das 16 principais cul-
turas comerciais exploradas no
Brasil passou de 49,7 milhdes de
toneladas para 184,6 milhbes de
toneladas (de matéria seca), um
incremento de 3,7 vezes. JAaérea
plantada ampliou-se de 39 mi-
Ihdes para 50 milhdes de hecta-
res. E a produtividade saltou de
1,5 tonelada/hectare para 3,7 to-

A REVOLUGCAD TECNOLOGICA MNA ADUBAGCAD

4 0 mals avangado ¢ eficients sstema de
dosage=m dos Gitimas 20 ancs, com alts predsio e
unifprmidade na  dstribuicdo de  fertilizanbes,
scopldwe=l em semeadoras ;

4 Alta tecnokogia aliada a0 maior rendimanto
e procutividsde da lavours, devido 8 disponibilidade
urefnimne oo ferthz ante no SEES frearcsnando uima
sfetiva absorcio pedss plartss;

44  Grande praticdade, com a Ml troca e
mantencio do sem-fim impulsionadar de forma
ropida, s o usd de farramenias Uit rea MErCA;

44 Macr durshilidade de componentes de
fomtabd disebd com o fertiligante, Possui um Onico
ponto ce lubrificacio;

4 El_:nxl.*- tergue de sticaaments, atravids da
mancalizag®y par meio de rolementas bindadas,
podandn ser acionade por mokores hidraulicos com
sensores de velocidade (GPS-  agricultura  de
procissa)

e s
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Praticas para o uso eficiente da adubacao

Uso de genotipos mais eficientes

O emprego de cultivares eficientes na absorc¢éo
e utilizacdo de nutrientes é uma importante estraté-
gia para a reducéo de custo da producao agricola,
por permitir menor uso de fertilizantes e corretivos
na agricultura. Existe grande diferenca entre os cul-

Calagem e gessagem

tivares quanto a capacidade de absorc¢éao e utiliza-
¢éo de nutrientes. Essas diferencas entre cultivares
podem ser relacionadas ao processo fisiol6gico da
planta ou as mudancas favoraveis para o cultivar
na rizosfera.

As raizes das plantas néo se desenvolvem adequa-
damente em solos muito acidos. A pratica agricola pode
aumentar a acidificacao através da aplicacdo de ferti-
lizantes, especialmente os nitrogenados na forma
amoniacal (sulfato de aménio). A calagem possibilita
a correcdo da acidez nos solos. Outros efeitos benéfi-
cos sdo 0 aumento da disponibilidade dos nutrientes

(principalmente fésforo e molibdénio), aumento do
volume de solo explorado pelas raizes, aumento da
capacidade de troca de cations, diminuicéo da fixacao
do fosforo, diminuicao dos teores excessivos de alumi-
nio toxico e de manganés, favorecimento da fixacao
simbiética do nitrogénio, e melhoria das propriedades
fisicas e hiol6gicas do solo.

Fertilizantes nitrogenados

Nos principaisadubos nitrogenados o nitrogénio esta
presente nas formas amidica, nitrica e amoniacal, todas
sollveis em agua. Quando aplicadas no solo, em curto
periodo de tempo, a maior parte do nitrogénio amidico
ou amoniacal sofre oxidacao e passa para aformanitrica
— a forma predominantemente absorvida pelas plantas.
No entanto, é a forma pouco retida no complexo de tro-
ca do solo, e sujeita a perdas por lixiviacéo. A eficién-

cia da adubacao nitrogenada é aumentada por meio de
diversas praticas como: emprego de formas com dispo-
nibilidade controlada, parcelamento das doses recomen-
dadas, localizacdo adequada em relacao as plantas e
sementes e calagem. Outra fonte de perda de nitrogénio
€ através da volatilizacdo de amonia e pode ocorrer em
solos com pH acima de sete quando os adubos contendo
0 nitrogénio amoniacal aplicados na superficie.

Fertilizantes fosfatados

O fésforo é o nutriente que mais limita a produtivida-
dena maioria dos solostropicais. Coma pratica dasadu-
bactes os teores no solo tendem a se elevar, devido ao
efeito residual. Considerando-se que os fosfatos sao re-
CUrsos naturais nao renovave's, €imperioso utiliza-losde
forma eficiente. Para que as culturas utilizem o fésforo
aplicado é necessario que ocorra umareacdo entre o fosfato
€0 s0lo, por isso a disponibilidade deste nutriente depen-

de do equilibrio e dindmica no solo. A maior parte do
fosforo aplicado em solos argil 0sos é adsorvida de forma
nao-trocavel, com poucas chances de retornar a solucao
do solo e de ser aproveitada pelas plantas. Osfatores que
afetam a disponibilidade deste nutriente no solo sdo as
guantidades adicionadas, o tempo e o0 volume de contato
do fertilizante com o solo, 0 tipo e a quantidade de mine-
rais presentes no solo, e o pH do solo.

Fertilizantes potassicos

A adubacéo potassica nos solos tropicais é impor-
tante em funcéo da grande extracdo pela maioria das
culturas, associada as baixas reservas do nutriente nes-
tes solos muito intemperizados. O suprimento varia em
funcdo da forma em que se encontra no solo, da sua
guantidade e do grau de disponibilidade nas diferentes
formas, além dos fatores que interferem no deslocamen-
to do nutriente na solucéo do solo até as raizes. O ma-

nejo da adubacdo, com relacédo as doses e modos de
aplicacao (sulcos, a lanco e parcelada) deve ser consi-
derado devido ao alto potencial de perdas por lixiviacao
gue alguns solos podem apresentar. A aplicacao de plan-
tio normalmente é recomendada para ser realizada no
sulco, porém também possa ser feita a lanco, antes do
plantio, sendo que em solos com baixa fertilidade, apli-
cacao no sulco pode ser mais viavel economicamente.

Fonte: Fertilidade do Solo e Demanda por Nutrientes no Brasil — Pedro Machado e Alberto Campos Bernardi — Embrapa Solos
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mbora mais lento em relacdo

aos ultimos anos da década

passada, quando a legislagéo
ambiental criada pelo Governo Covas
pressionou as usinas para diminuir as
gueimadas, 0 processo de mecaniza-
¢do da colheita da cana-de-acUcar no
Estado de Séo Paulo continua trans-
formando a cadeia sucroalcooleira. E
praticamente umailhaisolada, poisna
Regido Nordeste, no Rio de Janeiro e
em Minas Gerais, asubstituicéo de ma-
guinas pelamao-de-obraaindanéo faz
parte da realidade das usinas.

&
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Atuamente; nas contas de Alceu
Arruda Veiga Filho, pesquisador do
Instituto de EconomiaAgricola (IEA),
sd0 cerca de 600 mil hectares colhi-
dos mecanicamente, deumtotal de2,5
milhdes ocupados com cana-de-aclicar
em Sdo Paulo. Com uma taxa histori-
ca de crescimento de 14,2% ao ano,
segundo Veiga Filho, estima-se que a
areamecanizadaatinja 1,07 milhdo de
hectares até 2006/2007.

O processo comegou no final dos
anos 70, sofrendo paradas forcadas de-
vido a crises econdmicas. A retomada

‘caminho sem volt

“ocorreu entre 1997 e i998, quando a

legislacdo estadual de queimadas im-
pOs um novo ritmo a substituicdo da
colheitamanual pelamecanizada—di-
minuicdo de 5% da areaao ano duran-
te uma década. Considerada muito ri-
gorosa, as pressdes dos empresarios
jogaram para 2013 a meta de terminar
com as queimadas. Atualmente, a lei
obriga que 25% das areas das usinas
sejam convertidas para o sistema me-
canizado de colheita.

A julgar pelas potenciaidades, ndo
existem limitacOes fisicas para a am-
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pliacéo da préticamecanizadano Esta-
do de S&o Paulo. Um levantamento do
IEA apontou uma area de 11 milhdes
de hectares aptas a mecanizagéo na co-
Iheita. Basta que exista mercado para
aclcar e dlcool e disposicdo dos em-
presé&rios parainvestir no parque de ma
quinas. Por hora, corre no mercado que
0s principaisgrupos, como Ometto, De-
dini e Carlos Lira, devem implantar de
0ito a nove usinas no oeste do Estado
nos proximos dois atrés anos. Ao con-
siderar que cada usinatem uma média
de 10 mil hectares, € s0 fazer a conta

Bk = -

*paramensurar aguilo que seraincorpo- |

Masén

parte dessa ‘‘revolucéo”

acont
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rado a0 processo produtivo.
Custos — Um dos principais ape-
los, ao lado do ambiental, é que a co-
Iheita mecanizada fica de 10% a 30%
mais barata em relacdo a manual, de
acordo com VeigaFilho, do |EA. Isso
vale, no entanto, na cana crua, quan-
do aprodutividade daméo-de-obracai
drasticamente. O outro tem a ver com
a modernizacéo do setor. “A mecani-
zacdo é consequiéncia do avanco tec-
nol 6gico e da necessidade do dominio
estratégico de todas as variaveis do

Glauco Menegheti
glauco@agranja.com

g,

" processo produtivo, entre elasacol hei-

ta’, avalia Veiga Filho.

“A mecanizacdo total ou parcial
apresenta-se atual mente como a tinica
opcdo para a colheita da cana, tanto
do ponto de vista ergondmico quanto
econémico”, concorda o professor da
Faculdade de Engenharia Agricola da
Unicamp, Oscar Antbnio Braunbeck.
A suaandlise ndo deixade fora os as-
pectos legal e ambiental, ja que ape-
nas o corte mecanico viabiliza a co-
Iheita sem queima prévia e o aprovei-
tamento do palhico. Esse subproduto
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é utilizado para
co-geracdo de
energia, fontede
receita extra
para as usinas.

Mas nem
tudo é doce no
processo de
transicéo. A me-
canizacdo naco-
Iheita, por exem-
plo, foi respon-
savel pela dis-
pensade 200 mil
trabalhadores na
década de 90.
Também exis-
tem as limita-
coes tecnol 6gi-
cas das colhedo-
ras. Segundo o
professor da Unicamp, ha pontos po-
sitivos e negativos da colheita mecé-
nicade canapicada. Um deles é que o
sistemade colheita utilizado no Brasil
e na grande maioria dos paises produ-
tores, desenvolvido nos anos 50, na
Austrdlia, e que combina a operacao
de colheita com a de carregamento,
continua basicamente 0 mesmo. 1sso
n&o seria problema caso as perdas en-
volvidas ndo atingissem até 10%, per-
centual considerado muito elevado,
comparado com a colheita manual.

Evitando perdas — As colhedo-
ras apresentam trés pontos de desper-
dicio de matéria-prima. O primeiro de-
les é no cortador de base, onde 1,5%,
em média, ficano canavial. Como ex-
plica Braunbeck, o corte de base é efe-
tuado pelo principio de corteinercial —
sem contra- faca. As facas atingem o
solo com vel ocidade de 20-22 m/s, pelo
gue rapidamente perdem o gume. “O
contato das facas com o solo deve ser
evitado para conservar um corte efici-
ente e, dessa forma, reduzir as perdas,
o teor deterradamatéria-primae redu-
Zir os danos as soqueiras, visando au-
mentar sua longevidade”, aconselha o
professor da Unicamp.

Os dois discos (as colhedeiras sao
equipadas com dois discos de corte
com quatro facas cada) do sistemaatu-
almente em uso definem um plano de
cortede cercade 1,5 metro delargura,
plano esse que deve descer até a base
dacana, rente ao solo, paraevitar per-
das. Nesse processo, os discos cortam
0 solo e conduzem fragmentos para o

Ronaldo, da Civemasa: * colheita mecanizada

afeta a vida util do canavial”

interior damaqui-
na, contaminando
amatéria-primae
desgastando o
equipamento.

O segundo
ponto € no proces-
so deaimentagéo,
cujas perdas em
méguinas bem re-
guladas ficam en-
tre 0,5% e 1%. O
processo de ali-
mentac&o das co-
Ihedoras de cana
picada impde aos
colmos forte fle-
x&o0 por meio de
um defletor (veja
ilustracéo). “Essa
flex&o provocada-
Nnos as soqueiras, sendo que o grau de-
pende das condicdes do solo e da pré-
priasoqueira’, explicaBraunbeck. Em
uma segunda fase, a planta é cortada
nabase, com o que secompletaum giro
de 90 graus que deixa 0s colmos em
posicéo horizontal sobre o solo.

O terceiro ponto vulnerdvel é o da
camara de ventilacdo, cujo mecanis-
mo de limpeza, que separa o rebolo
das folhas, precipita perdas de 4% a
5%. Quando melhora a limpeza, au-
mentando a velocidade do fluxo dear,
améguina perde maior quantidade de
matéria-prima. Ao contrario, ao dimi-
nuir-se a velocidade para a limpeza,
menos matéria-prima fica nos canavi-
ais, mas os toletes vao com maior ni-
vel de impureza paraamoagem. “Ca-
nas colhidas com teor de impurezas
vegetais inferior a 6% freqlientemen-
te provocam perdas proximas de 10%.
Parte dessas perdas origina-se no cor-
te de base e alimentagdo da colhedo-
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ra’, adverte Braunbeck, da Unicamp.

A mecanizagdo na colheita acaba
também afetando a vida Util do cana-
vial, que normalmente suporta de cin-
CO a seis cortes. “Se conseguir tirar
quatro safras, tem que se dar por con-
tente”, diz Ronaldo Antbnio da Silva,
engenheiro agronomo da Civemasa
Implementos Agricolas, de Araras/SP.
O trénsito intenso de maguinas amas-
sa as soqueiras, além de aumentar o
nivel de compactacéo do solo, preju-
dicando a rebrotacéo.

Ponto para a maquina— Quan-
do se fala em cana crua, a vantagem
em termos de custos ainda pende van-
tajosamente paraaméguina, poisotra-
balho humano perde em produtivida
de nessas condic¢bes. Mas quando se
compara a colheita manual na cana
gueimada, amé&o-de-obrabracal segue
imbativel. Sem contar que a qualida-
de do trabal ho é bastante superior. “O
homem faz um servigo perfeito, sem
perdas. Ja as colheitadeiras precisam
avancar em tecnologia para oferecer
um custo competitivo e garantir aqua-
lidade da matéria-prima. O que acon-
tece € que hoje se gastamuito parapro-
duzir enquanto esta jogando-se maté-
ria-prima fora’, testemunha Carlos
Newton Graminha, gerente de manu-
tencdo Agricola da Cosan Unidade
Barra, de Barra Bonita/SP.

As perdas na Unidade Barra na co-
|heitamecanizadaestéo entre 7% e 8%.
Isso fica por contado estilhagamento e
dalimpeza, achamadaperdainvisivel.
A meta que as usinas buscam é de 40
toneladas’hora de cana crua colhida,
onde para atingir esse patamar € preci-
SO que as méaguinas operem de 16 a 18
horas. A Usina Cerradinho, de Catan-
duva/SP, monitora diariamente o esti-
Ihacamento nos toletes. Tudo depende
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de gustes entre avel ocidade damaqui-
naedarotacdo delimpeza, edotipo de
variedade que se esta colhendo.

De acordo com Ariano Pereira
Dias, gerente de manutencéo automo-
tivadaUsina Cerradinho, existem ou-
tras préticas que podem minimizar os
prejuizos. Uma delas é a escolha de
variedades menos sujeitas ao acama-
mento. Nos canaviais com colmos to-
tal ou parcialmente deitados, as colhe-
doras que cortam apenas uma linha
precisam, a cada passada, efetuar o
corte dos colmos num plano vertical.
Essa condi¢cdo faz com que os frag-
mentos de colmos sejam liberados so-
bre a superficie do solo paraserem le-
vados pela colhedora. Essa condi¢éo
obriga a gjustar a altura do cortador
de base em nivel de sub-superficie,
com conseqUéncias negativas para a
demanda de poténcia, desgaste de fa-
cas e contaminagdo da matéria-prima
com impurezas minerais.

Outra medida é que a entrada com
as maquinas ocorra apenas a partir do
segundo corte, tendo em vista que, no
segundo ano, as plantasficam maisre-
sistentes. Torna-se necessério também
sistematizar o talh&o, garantindo assim
maior qualidade nacolheita. Se o cor-
te é feito muito em cima, perde-se o
teor de aglcar. Mas, se é realizado
abaixo do recomendado, prejudica a
soqueira. A inclinacéo das facas tam-
bém éfundamental, tendo emvistaque
0 corte reto estilhaca o colmo.

Se a tecnologia das maquinas ndo
avangou tanto quanto necessario duran-

te esse periodo, a logistica dos cana-
viaistemtodo o mérito pelosganhos
de produtividade. Ha 20 anos, se-
gundo Braunbeck, da Unicamp,
ndo se colhia mais do que 300
toneladas por hectare. Hoje, a
média € de 600 toneladas com o
transporte. “ O conceito de cana
picadasurgiu visando o manu-
seio a granel que permite
transferir o material, em
guedalivre, aum transpor-

te que acompanha a colhe-
dora, com densidade de car-
ga suficiente para viabi-
lizar economicamen-
te o transporte.”

Esse conceito
permitiu eliminar
aoperacéo decar-
regamento e seu
custo correspon-
dente.“Noentan-
to, com a evolucéo do sistema, verifi-
cou-seanecessidade deretirar osveicu-
los de estrada do canavia eintroduzir a
operacdo de transhbordo que, em termos
econdmicos, eiminou a vantagem ori-
ginal de ausénciade carregamento”’, es-
clarece o professor da Unicamp.

Do plantio a colheita— A meca-
nizacdo e incorporacéo de tecnologia
avancam também em outras etapas da
producgdo. No plantio, existem asplan-
tadeiras de cana picada, que abrem o
sulco, aplicam o adubo e inseticida,
distribuem o tolete e cobrem e com-
pactam o local. O problema, segundo
Ronaldo Antonio da Silva, da Cive-

Processo de mecanizacao da colheita de
cana dispensou 200 mil béias-frias na
década de 90

masa, é quando sdo usados to-
letes colhidos pela colhedo-
ra, com cerca de 18 cm.
A questdo é que, com
€sse comprimento, nao
se consegue trés ge-
mas por tolete, nime-
ro necessario para
atingir 12 plantas
por metro. Em cana-
viais de um ano e
meio — plantados
no verdo, quando
existem as melho-
res condicdes cli-
méticas, utilizar to-
letes de 18 cm néo
€ téo arriscado.
Mas“paraperiodos
de restricdo clima
tica, no outono e
inverno, sdo ne-
cessarios toletes
de 32 cm a45 cm”, garante Silva.

Sé0 asplantadeiras deterceiro pon-
to, com depdsito para mudas inteiras
gue alimentam um picador, asmaisin-
dicadas paraos periodos de pior condi-
cdo climatica. Ela depende, no entan-
to, de quatro operadores bem treinados.
Se 0 processo de mecanizagdo na cana
€ irreversivel, o desafio é conseguir
avancos na diminuicdo dos niveis de
perdas. “ Somoslideresem custo egran-
des produtores. Por isso, a responsabi-
lidade de desenvolver tecnologiaé nos-
sa’, conclama Braunbeck, com a pro-
priedade de quem dedica mais de 30
anos ao assunto.
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cobranca pelo uso da agua esta

em fase de gjustes. Algumas

bacias e Estados ainda néo de-
finiram o vaor a ser cobrado. Pioneiro,
0 Comité para a Integracéo da Bacia
Hidrogréfica do Rio Paraiba do Sul
(Ceivap), que abrange parte dos Es-
tados do Rio de Janeiro, Séo Paulo e
Minas Gerais, estabeleceu um percen-
tual desde 2003, com base no principio
poluidor-pagador. Ou seja, quem nao
utilizar adgua de formaraciona ou de-
volver ao rio 0 esgoto sem tratamento
pagamais. A &guatratadadevolvidaaos
rios ndo é cobrada. O Ceivap, que espe-
raarrecadar R$ 11,5 milhdes, este ano,
estipulou o preco de R$ 0,0002 por me-
tro clbico de &gua captada.




O setor agricola é o grande ocupan-
te do universo das bacias e o0 detentor
do espaco em que adguapodeinfiltrar e
ser armazenada nas mais diversas for-
mas. E o que tem, no entanto, adisper-
sdo fisica e as ocupactes de trabaho
que mais dificultam interlocucéo.
Enquanto os Estados se gjustam a lei,
gue é bastante nova, produtores rurais,
entidades e empresas de irrigagdo que-
remauniformizacdo, asmplificacdoea
praticidade no tratamento das questées
relacionadas a outorga de agua, a0 li-
cenciamento ambiental eaoutros aspec-
tosligados aagilizacdo dos investimen-
tos paraaagriculturairrigada. Umadas
propostas é arealizagao de esforgo con-
junto para inventariar os usudrios de
cada bacia, dém de uma campanha de
esclarecimento voltada para a gestéo.

Odiretor-presidentedaVamont, Ber-
nhard Kiep, afirma que a questéo da
outorga da agua se tornou bastante sé&-
ria nos Ultimos anos. “As regras mu-
dam de bacia parabacia, de Estado para
Estado.” Paraele, 0 assunto, visto como
questéo ambiental, é bastante complexo

SAC DB0O0 411919 .
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eapresentacerto grau dedi-
ficuldade para alguns pro-

dutoresrurais. “Namaioria 1 \
dos Estados, € viavel, mas

complicado, con%gwr ado-
cumentacdo necessaria,
por causa da burocracia,
que afetaprincipa men-
te o pegueno produ-
tor”, argumenta.

Na sua opiniéo,
oprincipal problema
para o pequeno pro-
dutor éafaltadere-
cursos financeiros
para a contratacéo
de um consultor
paraorganizar ado-
cumentacdo para
solicitar aoutorgae
alicenca ambiental. “Por essarazéo, a
maioria dos Estados tem interesse em
desburocratizar e reduzir os custos’,
justifica. Kiep também reclama que o
sistema nao flui. “Esta meio travado
porque as leis s80 novas e estéo presas
a regras burocréticas e dificeis de se

na outorga’”

Tem festa no campo.
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Kiep, da Valmont:
equipamentos é grande, mas esbarra

‘“demanda por

implementar, por isso, estdo sendo
adaptadas’, explica.
Deacordo com odiretor daVamont,
de cada dez negociagOes feitas pela sua
empresa, seisndo seconcretizam. “ A
demanda por equipamentosdeir-
rigacdo é alta, porém depende
da outorga do uso da
agua’, diz. Por lei,
guem ndo possui a
licengando podeter
0 equipamento de
irrigagdo. Tanto que
a liberacéo dos re-
cursos do Banco
Nacional de De-
senvolvimento
Econdmico Social
(BNDES) para a
comprade equipa-
mentos estaatrelada alicencaambien-
tal e de outorga do uso da agua. “O
pequeno produtor sabe dos benefi-
cios da irrigacdo, mas n&o tem
condicdes de investir de R$ 40 mil a
R$ 50 mil s6 em taxas e consultoria
para conseguir a outorga’, pondera.
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Setor agricola busca a uniformizagao,
simplificacdo e praticidade no processo
de outorga do uso da agua

Falta pessoal — O supervisor da
&rea de Recursos Hidricos da Fockink
Equipamentos Elétricos Ltda., de Pa-
nambi/RS, Victor Hugo Cainelli, diz que
0 primeiro passo para o produtor con-
seguir a licenca e a outorga do uso da
agua é a contratacdo de umaconsultoria
para elaborar um projeto técnico da li-
cencaambienta eum projetotécnicoda
reserva de recursos hidricos, a chama

da outorga da égua, para ser analisados
pelo 6rgdo competente de cada Estado.
“O problema é que os 6rgdos que
emitem essa licenca ndo tém pessoal
suficiente paraatender ademandadeli-
cencas’, argumenta. Na sua opini&o, 0s
Estados deveriam contratar mais profis-
sionais para redizar esse trabalho. “A
demora entre a formalizago dos pedi-
dosealiberacdo daoutorgaedalicenca
retarda o financiamento”, justifica. No
entanto, Cainelli garante que no Rio
Grande do Sul, por exemplo, até o mo-
mento, nenhumalicencafoi negadapela
Fundaco de Estudosdo Meio Ambien-
te do Rio Grande do Sul (Fepam).
Outra sugestdo do supervisor da
Fockink équanto ao apoio do Ministério
daAgricultura, visando facilitar aos pe-
quenos produtores 0 acesso airrigacao.
Uma das propostas seria o fornecimen-
to de imagens de satélite, da &rea a ser
andisada, paraagilizar aavaliacéo. “Mui-
tos Estados ndo dispdem desse tipo de
servico.” Mesmo apontando as falhas,
Caindli elogiaalegidacdo brasileira “E
a melhor do mundo do ponto de vista
ambiental”, diz. “Quem a respeita ndo

tem problema, mas quem ndo a cum-
pre, é penaizado.”

Controle dos recur sos hidricos —
Segundo a Superintendéncia de Outor-
ga e Cobranca da Associagéo Nacional
das Aguas (ANA), a outorga de direito
de uso dos recursos hidricos tem como
objetivo assegurar o controle da quali-
dade e da quantidade dos recursos hi-
dricos, disciplinando osdireitos deaces-
sos. “A outorga devera preservar 0s
usos multiplos e suaemissdo ndo impli-
ca a alienacdo da &guas, mas apenas o
direito de uso”, afirma o superintenden-
tedeOutorgae CobrangadaANA, Fran-
cisco Lopes Viana.

Conforme explica, estéo sujeitos a
outorga a derivacao ou captacéo de par-
cela da agua existente em um corpo de
agua, aextracdo de &guade aqliifero sub-
terrdneo, o lancamento de efluentes em
corpos de &gua e o0 gproveitamento dos
potenciais hidrel éricos. Outros usos que
alterem o regime, aquantidade ou aqua-
lidade da aguatambém dependem daou-
torga, que é efetivada por ato da autori-
dade competente do Poder Executivo
Federal, dos Estados ou do Didtrito Fe-

ara receber a autorizagdo de ou-

torga do uso da agua, no caso de
mananciais de dominio da Unido,
Francisco Lopes, da ANA, informa
que o pedido devera ser feito na ANA,
por meio de formularios especificos
gue podem ser acessados no site do
6rgao (www.ana.gov.br). Esses for-
mularios sdo apropriados para cada
modalidade (captagdo, langcamento
ou obras hidraulicas) e para diver-
sas finalidades, como a irrigacéo.

No caso de irrigagédo, o superin-
tendente da ANA diz que o produtor
rural tem de preencher quatro formu-
larios: o pedido de outorga (requeri-
mento); os dados cadastrais do reque-
rente; a caracterizacdo da captagdo
(indicando a localizagdo, o manan-
cial e a operacdo da captagdo); e o
empreendimento de irrigacdo. Na
parte inferior de cada formulario,
consta a documentacdo a ser anexa-
da ao pedido.

Depois de serem preenchidos, os
formuléarios dever&o ser enviados,
juntamente com a documentacao ci-
tada, para a Agéncia Nacional de
Aguas para serem analisados. Na opi-
nido de Lopes, um aspecto muito im-

Como conseguir a autorizacao

portante é a previsdo das demandas
para irrigacdo em cada ponto de cap-
tacdo. Essa estimativa segue um fluxo-
grama e pode ser feita pelo preenchi-
mento de uma planilha eletrénica, a dis-
posicéo dos produtores na superinten-
déncia. Também poderé&o ser solicita-
dos os dados agrometeorol 6gicos ne-
cessarios para essas estimativas. “ Para
facilitar o encaminhamento dos pedi-
dos, bem como o preenchimento, em bre-
ve essas informacOes poderdo ser aces-
sadas no site da ANA”, promete.

Lopes avisa que o pedido de outor-
ga para irrigagdo somente sera aceito
se considerar demandas compativeis
com usos eficientes da agua, levando-
se em conta as caracteristicas do méto-
do de irrigacéo, das culturas e do cli-
ma do local onde sera feita a irrigacéo.

No caso de mananciais de dominio
dos Estados e do Distrito Federal, a so-
licitaco de outorga deve ser feita nos
6rgaos outorgantes estaduais. Para
tanto, o usuario devera entrar em con-
tato com essas entidades para saber
como devera proceder para o encami-
nhamento do pedido, que pode apre-
sentar diferencas entre os Estados.

Licenca tem prazo definido — Con-

forme resolucéo da ANA, apés a en-
trada do pedido de outorga na agén-
cia, a Superintendéncia devera, num
prazo maximo de 40 dias, dar publi-
cidade ao pedido, elaborar manifes-
tacdo técnica conclusiva e encami-
nhar o processo a Procuradoria-Ge-
ral, para finalizar as tramitacoes.
“ Estamos nos preparando para me-
lhorar o atendimento ao usuario no
processo de andlise dos pedidos e de
emissdo da outorga, buscando sim-
plificar os procedimentos técnicos e
administrativos”, divulga Lopes. “ A
proposta é reduzir o tempo gasto nas
analises.”

Quanto ao prazo de validade
das licencas, o superintendente da
ANA informa que as autorizacoes
para captacdo para irrigacdo séo
emitidas para um periodo de cinco
anos. “ No fim desse periodo, pode
ser solicitada a renovacao, até 90
dias antes do término do prazo de
validade” , diz e acrescenta: “ Quan-
do o manancial apresentar proble-
mas de conflitos, podem ser emiti-
das outorgas com prazos de valida-
de menores, de um a trés anos, con-
forme o caso.
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deral, conformeadominialidadedo ma-
nancial.

Para efeito de dominiaidade, Viana
diz que lagos, rios ou qualquer corrente
de &gua que banhem mais de um Esta-
do, sirvam de limites com outros paises
e estendam-se aterritorio estrangeiro ou
dele provenham séo considerados como
bens da Unido. “As éaguas represadas
decorrentes de obras da Uni&o, mesmo
que em mananciais estaduais, também
sd0 de dominio da Uni&o. Ja as aguas
superficiais, que ndo forem de dominio
da Uni&o, seréo dos Estados ou do Dis-
trito Federal”, esclarece. Finalmente, as
aguassubterréneas sio consderadaspela
Constituicdo como sendo de dominio
dos Estados.

Comité da Bacia define prego —
Até o momento, ndo é cobrada nenhu-
ma taxa para protocolar o pedido de
outorga, apesar de existir possibilidade
legd parata. Quanto aosvaloresde co-
branca pelo uso dos recursos hidricos,
aLe 9.433 define que compete ao Co-
mité da Bacia estabelecer os mecanis-
mos da cobranca e a sugestéo dos valo-
res a serem cobrados. De acordo com
Lopes, por enquanto, as cobrangas fo-
ram implementadas no Estado do Ceara
e na Bacia do Rio Paraiba do Sul (SP,
MG eRJ). “No caso do Paraiba do Sul,
o Comité definiu paraaagriculturairri-
gada um valor téo baixo pela captacéo
de cadametro cubico de agua que pode
ser considerado como um prego simbo-
lico”, ressdta.

Segundo L opes, acobrancapel o uso
da &gua tem como objetivo a obtencdo
de recursos para o financiamento de
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Cainelli, da Fockink: ‘“demora na liberacéo da outorga retarda os financiamentos”

estudos, programas, projetos e obras in-
cluidos nos planos de recursos hidricos.
“Os valores arrecadados com a cobran-
caserdo aplicadosprioritariamentenabacia
hidrogréficaem queforamgerados’, &fir-
ma. “ Especificamenteparaairrigacéo, que
absorve aproximadamente 63% do volu-
me captado no Brasil, a cobranga sera
um estimulo para a adocgéo de tecnolo-
gias que economizem &gua’, acredita.
Valedo Sao Francisco— Nas cap-
tacOes parairrigacdo em mananciais de
dominio da Unido, a lideranca, em nu-
mero de pedidos, segundo a ANA, éa
Baciado Rio S&o Francisco, parao polo
de fruticultura de Petrolina e Juazeiro.
No Rio Grande do Sul, s&o poucos 0s
mananciaisde dominio daUni&o usados
parairrigacéo, sendo osprincipaiso Rio
Urugual e Quaral. Rios e corregos de
pequeno porte nadivisado Rio Grande
do Sul com Santa Catarina s&o pouco
usados paraafinaidade deirrigagéo.
Apesar de o Estado galicho ser pri-
vilegiado em termos dedisponibilidade
hidrica, em comparacdo com outras
regidesdoBrasil, Lopesdizqueosmaio-
res problemas estéo relacionados com a
poluicdo préxima das cidades maiores,
decorrentes, principa mente, dolancamen-
to de esgotos sem o devido tratamento.
Nas regifes agricolas, ele revela que os
problemasmaioresse referem apoluicéo
deorigemagricola, incluindo aerosio do
s0l0 e 0 conseqliente assoreamento dos
mananciais, o gportedefertilizantesede-
fensivos e o lancamento de efluentes de
criagles intensivas de animais como a
suinocultura. “ Todos esses agpectos com-
prometem a qualidade da agua’, alerta.

Conforme o superintendente da
ANA, os maiores problemas do Rio
Grande do Sul s&o decorrentes dair-
rigacéo do arroz por inundagéo em
guase 1 milh&o de hectares. Essa area
corresponde a cerca de um terco do
total irrigado do Brasil. “Além do
montante de &reairrigada, airrigacao
por inundacéo é pouco eficiente, pois
consome grandes volumes de &gua
por hectare, comprometendo a dis-
ponibilidade nos mananciaisdaregi&o
produtora nos meses em gue a cultu-
raestaimplantada’, explana. m

Dinheiro
arrecada}do sera
reaplicado

O s recursos arrecadados nas ba-
cias hidrograficas ndo podem
ser contingenciados pelo governo fe-
deral. E o que garante a Medida Pro-
visoria 165, publicada em maio deste
ano, que trata dos contratos de ges-
tdo da Agéncia Nacional de Aguas
(ANA) com entidades delegadas para
gerenciar as bacias hidrograficas. A
MP garante que todo o dinheiro ar-
recadado voltara integralmente para
a realizacdo de obras e o desenvolvi-
mento de projetos escolhidos pelos
comités de bacia.

Segundo a ANA, com a aprova-
¢ao da lei fica consolidado o meca-
nismo que permite a descentraliza-
¢ao da arrecadacdo e o gerencia-
mento dos valores da cobranca na
bacia hidrogréafica onde foram ge-
rados. As entidades que receberem
do Conselho Nacional de Recursos
Hidricos (CNRH) a delegacéo de
gerenciar recursos da cobranca pelo
uso da agua, por meio de contrato
com a ANA, serdo o brago executivo
dos Comités de Bacia — 6rgaos cole-
giados, com poder de decisdo, que
congregam o setor publico, usuarios
de &gua e organizagdes civis.

O Comité para a Integracdo da
Bacia Hidrogréfica do Rio Paraiba
do Sul (Ceivap) € o primeiro benefi-
ciado. De acordo com a ANA, esse
comité instituiu a cobranca pelo uso
da agua no ano passado e a expec-
tativa é de que, este ano, a arreca-
dacéo alcance R$ 11,5 milhGes. Em
breve, a ANA devera repassar os re-
cursos arrecadados a Agéncia de
Aguas do Paraiba do Sul (Ageivap),
criada em 2002 pelo Ceivap.
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E O LUGAR MAIS SEGURO ONDE O SEU

PRODUTO JA ESTEVE. TA BEM, O SEGUNDO.

Lima campachs

ABPO &
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Grande ou pequend, keve ou pesedo, fragil ou
resistente, da industria ou do campo, dentro
de embalagens de papelio ondulado todos
05 produtos estdo em boas maos. Porque
50 elas embalam e protegem de verdade.
Desenvolvidas sob medida para atender
85 necessidades de cada produto, &5 em-
balagens de papeldo ondulado 580 as mais
usadas no transporte & a5 mais eficientas

na embalamento, empilhameanto, estocagem
g também na exposicEo no ponto-de-venda,
A protecan ao lucro € fofal, porque o produio
chega em dtimas condiphes a0 mercado & 208

Pairocinic:

4 wmcesa

consumidores. & profecio ambiental fambém
& total, Ecointeligentes, as embalagens de
papeldo ondulade 530 naturais, recicléveis
e bipdegradaveis, elaboradas com papéis
reciclados e papéis feitos de fibras naturais,
produzidas de florestas planejadas, colhidas
e replantadas. Menhuma ocutra embalagem &
ecologicaments inteligente assim. Por isso, 580
a5 embalagens mais usadas no mundo todo.

Embalagens de papeldo ondulado.
A diferenga entre embalar e encaixokar.
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CREDITO AGRICOLA

Mais DINHEIRO para a
safra 2004/2005

Do total, R$ 28,75 bilhdes (+4%)

agricultura empresarial brasi- . . .
leiraterdadisposicdo umcré- | serdo aplicados em custeio e comer- China aceita SOja made
dito de R$ 39,5 hilhGes para | cializagdo, com jurosentre 8% e 9,5% I;l Brasil

financiar a safra 2004/2005, um au-
mento de 45% sobre os R$ 27,15 bi-
Ihdes reservados ao setor na safra an-
terior. A expansdo do crédito de cus-
teio e comerciaizacdo chegard a 34%,
mas sera muito mais expressiva em in-
vestimentos. os produtoresterdo R$ 10,7
bilhdes derecursos, um aumento de 86%
sobre o programado para a safra ante-
rior. Os juros foram mantidos, em sua
maior parte, em 8,75% ao ano para 0s
empréstimos de custeio, investimento
e comercializagdo. “Esse novo plano
significa o reconhecimento do gover-
no do presidente Luladimportanciada
agricultura e do agronegdcio para o
Pais’, disse 0 ministro da Agricultura
(Mapa), Roberto Rodri glues.

ao ano. Os programas de investimen-
to teréo recursos do sistema BNDES,
fundos constitucionais (Centro-Oeste,
Norte e Nordeste) e Fundo de Ampa-
ro ao Trabahador (FAT). O novo pla
no aprimorae ampliaositensfinancia
vels e 0 volume de recursos das linhas
deinvestimento Mapa-BNDES. O au-
mento mais significativo se deu com
0 Moderfrota: o total de recursos pas-
sara de R$ 2 bilhdes para R$ 5,5 bi-
Ihdes. “Para 0 governo, o investimen-
to sustentavel no agronegécio signi-
fica mais emprego, aumento de es-
cala e eficiéncia, além dareducao de
perdas e custos. Significamais quali-
dade e competitividade”, destacou o
ministro. =

ma reunido de quatro horas e

meia no Ministério da Quaren-
tena chinés pés fim ao mais angus-
tiante — e inesperado — impasse do
agronegécio brasileiro neste ano:
0 gigante asiatico aceitou voltar a
receber a soja brasileira. As expor-
tacdes brasileiras, mais especifica-
mente de 23 empresas (que repre-
sentam 90%do mercado), tinham
sido embargadas entre o fim de abril
e inicio de junho sob a alegacdo de
que as cargas dos navios estavam
contaminadas com fungicidas. O
acordo para restabelecer as nego-
ciacOes, redigido em mandarim, in-
glés e portugués, foi assinado entre
integrantes do ministério daquele
pais, o governador gatcho Germa-
no Rigotto, o secretario de Defesa
|| Agropecuaria do Ministério da
Agricultura, Macao Tadano, entre
outras liderangas brasileiras. A
China é o principal importador da || .
oleaginosa do Brasil. No ano pas- ||
sado, comprou 6,1 milhdes de tone- ||
k . ladas (ou US$ 1,3 bilhdo), pratica-
P, 0 e ] k i SN - mente um terco de tudo o que o Bra-

? r ’ . | sil comercializou.

Moderfrota — Os recursos para mo-
dernizacdo da frota agricola aumentaram
de R$ 2 bilhdes para R$ 5,5 bilhdes. Os
juros foram mantidos em 9,75%/ano para
produtores com renda bruta anual de até
R$ 150 mil e em 12,75%/ano para aque-
les com renda acima.

Moderagro — Destinado a renova-
¢ao de pastagens e recuperacao de solo.
Aumento de 50% em relagdo a ultima
safra, para R$ 600 milhdes.

Moderinfra — Destinado a irrigagéo
e armazenagem. Os recursos passam de
R$ 500 milhdes para R$ 700 milhdes. Ja o
limite por produtor foi elevado de R$ 400 mil
para R$ 600 mil. Se reunidos em grupo, 0s
produtores poderéo financiar até R$ 1,8
milh&o para a construcdo de um armazém
coletivo. A linha de crédito Finame Especial
do BNDES financiara investimentos pelas

"
o . — ; - . — ~“= &l O embargo se deu porque os chi- E

empresas prestadoras de servicos de
armazenagem.

Prodecoop — Os investimentos das
cooperativas terdo aumento de R$ 100
milhdes, passando para R$ 550 milhdes.
A taxa de juros é de 10,75% ao ano. O
limite de financiamento de R$ 20 milhdes
podera dobrar quando a cooperativa in-
vestir em outros Estados.

Prodeagro — Voltado para finan-
ciar investimentos em criac6es de pe-
guenos e médios animais, terd um au-
mento de dotacdo de R$ 60 milhdes para
R$ 200 milhdes.

Prodefruta — Terd R$ 200 milhdes
para investimento na producao de fru-
tas. A producao comercial de florestas e
recomposicdo de reserva legal (Proflo-
ra) receberd R$ 50 milhdes.

Fonte: Ministério da Agricultura

neses passaram a exigir “toleran-
cia zero” na soja enviada pelo Bra-
sil, ou seja, a carga ndo poderia
conter nenhum resquicio do defen-
sivo. Por isso mandaram de volta
navios brasileiros abarrotados.
Mas no acordo firmado na histori-
ca reunido, os brasileiros os con-
venceram a adotar a Instrucéo Nor-
mativa n° 15, que prevé o maximo

de uma semente contaminada com

fungicida por quilo. E a tolerancia
mais rigida do mercado mundial.
Nos Estados Unidos, por exemplo,

| 0 nivel pode ser de trés sementes
contaminadas por quilo.
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SEMEADORAS

g
rapa Trigo
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Divulgagao

" PEQUENOS

fata de equipamentos compa-
tiveis com a estrutura fundiaria
de pequenas propriedades da
agriculturafamiliar, dém derestringir a
adocdo desistemas conservacionistasde
manejo de solo e de culturas, tem pro-
porcionado uma agricultura de quali-
dade inferior sob ademanda de eleva-
do esfor¢o humano e sem a compen-
sacdo, quando equiparada as médias e
grandes propriedades rurais. Nos Es-
tados do Rio Grande do Sul e de Santa
Catarina, aproximadamente 60% dos
estabel ecimentos rurais existentes en-
guadram-se, quanto a estrutura fundi&-
ria, no grupo das chamadas pequenas
unidades produtivas, com érea de até
20 ha.
Estabel ecimentos rurais com esse

Antdnio Faganello — Pesquisador da
Embrapa Trigo, de Passo Fundo/RS

tamanho de éreafisicaapresentamres-
tricdes a motomecanizagdo, em parte
por economia de escala, indisponibi-
lidade de capital e aspectos de topo-
grafia e de pedregosidade dos solos, 0
gue, consegiientemente, os tém indu-
zido ao emprego de elevada forca de
trabalho humano e/ou animal nos pro-
cessos produtivos. Os esforgosimple-
mentados para contornar a probleméa-
tica promoveram o desenvolvimento
de equipamentos agricolas, para ma-
nejo conservacionista de sol o destina-
dos a pequenas unidades produtivas.
Entretanto, a solucdo dessa situacg&o,
independentemente da necessaria al-
teracdo do sistema produtivo, certa-
mente passa pela adocdo desses equi-
pamentos agricolas para melhoria dos

processos de cultivo e humanizagdo do
trabalho rural.

O Centro Nacional de Pesquisade
Trigo (Embrapa Trigo), em parceria
com outrasinstitui¢des, como Emater/
RS e Epagri/SC, eindustrias fabrican-
tes de equipamentos agricol as para pe-
guenas unidades produtivas, imple-
mentou projeto de pesquisa, objetivan-
do demonstrar tecnologias e transferir
conhecimentosreferente asemeadoras
destinadas a execucéo do processo de
semeadura, com énfase ao sistema
plantio direto, em pequenas proprie-
dades de agricultura familiar.

As semeadoras para o sistema de
plantio direto, projetadas para desen-
volver essaatividade em pequenas uni-
dades produtivas, foram cedidas por
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SEMEADORAS

pequenas empresas regionais, fabri-
cantes de maquinas agricolas, me-
diante formacdo de parceria entre
empresas publicas de pesquisa e de
extensdo com esse setor industrial
privado.

Foram utilizadas quatro semeado-
ras para plantio direto, trés de tracéo
animal e umaautopropelidadesenvol-
vida pela Embrapa: semeadora Fita-
relli de duas linhas de plantio, tracéo
animal; semeadora Fitarelli deumali-
nha de plantio, tragdo animal; semea-
dora Werner de uma linha de plantio,
tracdo animal; semeadora Sembra
2000 de duas linhas de plantio, auto-
propelida. A escolha dessas semeado-
ras deve-se a0 fato de as mesmas terem
sido avaliadas em outras situacoes.

As acles de transferéncia de tecno-
logia referentes as semeadoras foram
executadas em quatro municipios do
Estado do Rio Grande do Sul, indica-
dos pela Emater/RS, e em dois muni-
cipios do Estado de Santa Catarina,
apontados pela Epagri/SC, represen-
tativos das condic¢des para as quais 0s
equipamentos foram projetados. Por-
tanto, el egeu-se os municipios de Da
vid Canabarro, Entre Rios do Sul, Pi-
nhal Grande, Sao0 José das Missoes,
no Rio Grande do Sul, e Bom Jesus
do Oeste e Campos Novos, em Santa
Catarina. As instituicdes parceiras
(Emater/RS e Epagri/SC) foram res-
ponsaveis pela escolha das areas para
instalagéo das unidades de demonstra-
¢80, acompanhando principalmente o
envolvimento de produtores de forma
ativa nas avaliagoes efetuadas, visan-
do conhecer o desempenho desses
eguipamentos.

Os objetivos foram alcancados a
partir dainstalagdo de unidades de de-
monstragéo/observagdo, com relacdo
a peguenas unidades produtivas, por
meio do uso de equipamentos para
semeadura direta, de tracdo animal
(trés equipamentos comerciais) e me-
canica (semeadora autopropelida
“Sembra 2000"). Os produtores ru-
rais participaram do processo, ope-
rando as semeadoras-adubadoras e
emitindo parecer subjetivo de para-
metros ergonométricos (dirigibilida-
de, estabilidade, manobrabilidade,
confortabilidade para a operagéo e
demanda de esforco fisico).

As areas de campo para as acoes
de transferéncia de tecnologias refe-

rentes as semeadoras-adubadoras fo-
ram caracterizadas quanto aalguns pa-
rémetros fisicos e quimicos de solo,
guanto a quantidade e ao tipo de ma-
téria seca presente na superficie do
solo no momento dos testes. Essas uni-
dades foram semeadas com milho (va-
riedades) por produtores rurais, sendo
gue cada um deles operou todas as se-
meadoras-adubadoras disponiveis.

Os parametros de demonstracao
envolveram: eficiéncia agronbémica
(corte de palha, embuchamento, dis-
tribuicdo longitudinal de sementes na
linhade semeadura); ergonomia (diri-
gibilidade, estabilidade, manobrabili-
dade, confortabilidade paraaoperacéo
e demanda de esforco fisico); e versa-
tilidade (facilidades, rapidez e possi-
bilidades de regulagens). Os itens de
ergonomia foram demonstrados de
forma subjetiva, mediante o preenchi-
mento de questionarios aplicados aos
operadores/produtores rurais das se-
meadoras-adubadoras.

Os impactos esperados da adogdo
da tecnologia estdo voltados, funda-
mentalmente, a melhoria de qualida-
de de vida do produtor, resultante da
humanizacdo do trabalho rural, melho-
riado processo de semeaduracom con-
sequiente aumento de renda familiar.
Na sociedade como um todo, osresul-
tados esperados concentram-se na re-
ducéo do éxodo rural e nareducéo dos
impactos negativos sobre o ambiente.

Beneficios— Os resultados técni-
cos esperados da adoc&o de sistemas

conservacionistas de mangjo desolo e
de culturas estéo voltados a incorpo-
racdo de processos mecanizados de
cultivo na peguena unidade produti-
va, comvistasaracionalizacdo do tra-
balho rural, reduzindo o esforco detra-
balho e liberando mé&o-de-obra para a
agregacdo de atividades alternativas
gue contribuam paraaelevagdo daren-
dafamiliar.

Os impactos econémicos do pro-
jeto correspondem a adogéo de sis-
temas de producdo mais eficientes
por reduzir custos, principalmente
pela racionalizagdo de insumos e
pelapossibilidade de diversificacdo
do sistema de producéo em virtude
da liberacdo de méo-de-obra em
consequiéncia da automagéo (meca-
nizac&o) dos processos de cultivo,
que resultam em aumento de renda
familiar.

Espera-se aumento de, pelo menos,
20% na rentabilidade de cada hectare
demilho cultivado com autilizacgo de
semeadoras mais eficientes, em rela-
¢80 ao sistematradicional do agricul-
tor; economia de oito horas de traba-
Iho para cada hectare de milho com
essa tecnologia e reducéo do esforco
fisico do produtor, uma vez que so-
mente para arar e semear um hectare
de milho no sistema convencional é
preciso caminhar mais de 50 km, ao
passo que, com 0 processo de semea-
dura sob plantio direto com as semea-
doras mencionadas, caminha-se menos
que 10 km. m

Transferéncia de tecnologia: Faganello informa pequenos produtores sobre o uso de semeadoras
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CALCARIO

rodutividade

Smples, lucrativa e indispensavel, a calagem

AGranja

garante ao produtor maior rendimento na lavoura

ezenas de anos se passaram
para a agricultura. Os homens
trocaram as enxadas pelas mé&
quinas, a aragdo por inovadoras técni-
cas de plantio. Mas, por mais moderni-
zada que estgja, a agricultura ainda de-
pende dos mesmos iNsUMos usados No
passado. E o caso do calcario, que man-
tém suaforcanahorade garantir ao solo
uma composicao quimica perfeita para
aobtencdo deplantasdedtaqudidadee
grande produtividade. O composto se
tornaaindamaisvital quando se cultiva
em um Pais onde a maioria dos solos é
acida (pH 4,5 a 5,0), pobres em fosfo-
ro, cAlcio, magnésio e ainda apresenta
teores toxicos de duminio.
O pesquisador da Embrapa Solos
Pedro Machado lembra que culturasin-

Carolina Jardine

timamente ligadas a economia e as ex-
portacdes brasileiras, como café, laran-
ja s0ja, feijao, milho etrigo, ndo produ-
zem em solos &cidos.“A caagem é a
primeiraprovidénciaque qual quer agri-
cultor deve tomar quando busca alta
produtividade”, lembra o presidente da
Associacdo Brasileirados Produtoresde
Calcario Agricola (Abracal), Oscar Al-
berto Raabe. E o investimento em cal-
cario ndo é caro. Segundo estudos rea-
lizados por universidades do Rio Gran-
de do Sul, para cada R$ 1,00 gasto em
correcdo de solo, o produtor terd um
retorno de R$ 3,40 em produtividade.
“Se houvesse correcéo total, 0 ganho
imediato de producdo seriadaordem de
33%", estima Raabe, que também pre-
side o Sindicato daIndustriae da Extra-

¢cdo de Mérmore, Calcario e Pedrei-
ras no Estado do Rio Grande do Sul
(Sindicalc).

Contudo, por mais que tenha seus
efeitos cientificamente comprovados, a
calagem ainda € pouco utilizada nas la-
vouras brasileiras. Segundo dados da
Abracal, a demanda nacional hoje é de
cerca de 27 milhdes de toneladas, 36%
do que o suficiente para corrigir a &rea
agricolanaciona que seriaago em tor-
no de 75 milhdes de toneladas. Para
2004, aexpectativa é de que 0 consumo
tenha um crescimento de 8%, chegan-
doa29 milhdesdetoneladas. O cacério
ainda é considerado um insumo barato,
tendo em vista a resposta que ele apre-
senta ao agricultor. O preco do insumo
€ formado basicamente por extracéo,
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frente e custo de aplicacdo. Em geral, 0
valor médio do produto vai de R$ 25,00
a R$ 30,00 a tonelada, sem contar 0s
custos com frete e aplicacéo.

O diretor-executivo do Sindicalc,
Fernando Becker, explica que em cada
hectareagricultavel deveriaser utilizada
1,5 tonelada de calcéario, aplicacdo que
hoje n&o passa de 0,5 tonelada por hec-
tare. No caso do Rio Grande do Sul, por
exemplo, onde 85% dos solos agricul-
tavels sdo &cidos, seriam necess&rios 7
milhdes de tonel adas de calcéario ao ano
paracorrecdo. Mas as estimativas apon-
tam para um consumo de 2,1 milhdes
detoneladas. Asjazidasde calcario bra-
sileiras ainda tém longa
vida Util. A capacidade
instaladaparamineragcéo

e processamento de cal- ~ Nutrientes
cario no Pais é estimada

em cerca de 50 milhdes

de toneladas anuais.  Nitrogénio
“Muitasempresasdistri-  Fosforo
buidoras de cacariotra  potassio
bdhan OCIOSSs, mlsan- Fonte Embrapa
da sefaz pouca caagem

no Brasil”, informa o pesquisador da
Embrapa SolosAlberto Bernardi.
Recursos a vista— A maior utili-
zaca0 do calcéario no Brasil esharra na
fatade conhecimento epréticadosagri-
cultores. Paradivulgar os beneficios do
cacario, o setor reivindica ha cerca de
20 anos uma campanha de divulgacdo
por meio de um Plano de Calagem — o
Planacal. Durante o governo Fernando
Henrique Cardoso, o projeto foi apre-
sentado a0 Ministério daAgricultura, que
propds aterages e aindaincluiu cursos
de treinamento. Contudo, nada saiu do
papel. “Quando o Lula assumiu, leva
mos a proposta até o presidente e até

RELACAO ENTRE pH E ASSIMILAGAO DE NUTRIENTES

pH do solo
4,5 5,0 5.9 6 6,5
% de assimilacao
20 50 75 100 100
30 32 40 50 100
30 35 70 90 100

P2

I DO BRASIL
E mais Tecnologio

FomselFax: (4081 748 1337
wandaslgtedobranii_com br

hoje ndo ha programa nesse sentido”,
reclama o presidente da Abracal.

Hoje, umadasreivindicacdesjaaten-
didas foi a efetivacdo de programas de
financiamento. O Moderagro, que subs-
tituiu o Pr6-Solo, garante aos produto-
resfinanciamento paraacaagemdo solo
e, sedepender do MinistériodaAgricul-
tura, 0 programa devera ter seus apor-
tes ampliados. “A previsdo de recursos
para a safra 2003/2004 era de R$ 600
milhdese, em maio desteano, houveum
pedido de ampliagcdo de mais R$ 150
milhdes. 1sso prova que o programa é
um sucesso’, informa Becker.

Reacao positiva— Mas, &final, por
que aadicdo de calcario ét&o importan-
te? O pesquisador da Embrapa Solos,
Alberto Bernardi, explicaqueacalagem
elevaaprodutividade porque, namedida
em que calcario se dissolve nadguado
solo, o carbonato e a hidroxila (OH)
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Becker, do Sindicalc: aplicacdo do insumo|
€ bastante reduzida, apenas 0,5 tonelada
por hectare

reagem com os ions de hidrogénio (H),
formando mais moléculas de égua e di-
Oxido de carbono. Essa reacéo, portan-
to, eleva o pH do solo. O engenheiro
agroénomo do Sindicalc, Claudio Henri-
queKray, acrescentaque, a0 mesmotem-
po, o calcario ainda reduz atoxidez do
aluminio que faz mal para as plantas.
“Quando o sistema radicular de uma
planta encontra o aluminio, €le absorve
esse elemento e engrossa como resulta
do dessa disfungéo.”

A adequada correcéo de solo ainda
permite aumento tanto nadisponibilida
de dos nutrientes que ja estéo no solo

CALCARIO

Grupo Votorantin, tradicional

pela produgdo de cimento, esta
expandindo sua oferta de calcario
calcitico no Pais. Depois de ingres-
sar no mercado de calagem no Pa-
rana, a empresa lancou em abril des-
te ano o produto em solo gatcho. As
jazidas localizadas no municipio de
Pinheiro Machado devem garantir
um abastecimento de 40 mil tonela-
das a 50 mil toneladas/ano. “ Quan-
do instalamos a fabrica, tinhamos a
possibilidade de trabalhar com os
trés tipos de calcario. Escolhemos
o calcitico porque sentimos que 0
mercado gaucho tinha falta desse
tipo” , informa o superintendente de
vendas da Votorantin, Marco Gu-
zzo. O produto é caracterizado por
alto teor de célcio e baixo de mag-

Calcario calcitico em produgéo no RS

nésio na proporgao de 10 para 1.
A baixa granulacéo do produto
0 enquadra na categoria de calca-
rio C, ou sgja, a mais fina do merca-
do. “ Trabalhamos com um estoque
de 10 mil toneladas. Nos primeiros
40 dias de comercializacéo no Rio
Grande do Sul, ja vendemos quase
esta quantidade’, informa Guzzo.
O desenvolvimento do novo produ-
to caracteriza a entrada do grupo
em um novo mercado no Rio Gran-
de do Sul. Para isso, foram investi-
dos R$ 800 mil em silos e estrutu-
ras especificas para a moagem do
calcario. “ As jazidas sdo as mes-
mas utilizadas na producédo do ci-
mento, mas estamos operando com
um produto diferenciado que tem
grande qualidade”, ressalta.

quanto daquel esque sdo adicionadosvia
adubo. “Todas as reacles de absor¢do
gue ocorrem no solo sdo reguladas em
funcéo do pH. Em casos de pH baixo,
elementos como o fosforo se ligam ao
aluminio, aos 6xidos de duminio eferro
e acabam n&o ficando disponiveis paraa
plantd’, lembra. Por exemplo, quando o

pH daterra é de 4,5%, a absorcéo pela
planta dos nutrientes do adubo fica em
apenas 30%. “Com isso, vemos que 0
agricultor que n&o corrige o pH de seu
solo perde 70% detodo o adubo que apli-
ca', sdienta o presidente daAbracd.
Alémdetudoisso, acaagemauxilia
no combate a0 adensamento do solo e

L
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Demanda nacional por calcario é de aproximadamente 27 milhdes de toneladas, quando o ideal seriam 75 milhdes de toneladas
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Maior consumo de calcario no Brasil esbarra na falta de conhecimento do agricultor

namaior atividade de microrganismos.
“Os microrganismos tém seu maximo
desenvolvimento em umafaixadepH 5
a 7. Com isso, h4 um aumento na de-
composi¢do de matériaorganicae osnu-
trientes que estavam na palhada voltam
para o sistema’, explica o engenheiro
agrénomo Kray.

O grau de correcdo, ou sgja, o indi-
ce de pH que serd usado em determina-
do solo dependedo sistemaaser utiliza-
do e das culturas escolhidas. Todaain-
dicacdo deve ser feitacom base em téc-
nicas agrondmicas. Em gerd, pH 5,5 é

indicado paracultivo demandioca, erva-
mate, arroz e mirtilo. A dfafa deve ser
plantada em solo com pH 6,5 etodas as
demais variedades —incluindo a soja, o
milho eotrigo—, preferencid mente cul-
tivadas em areas de pH 6. As excegdes
ficam por contade variagBes no sistema
de plantio direto. “Quando o plantio di-
reto ja esta estabelecido, € possivel tra-
balhar com um pH 5,5, mas isso € uma
questéo de decisfo técnica. Na hora de
implantagdo do plantio direto, o reco-
mendavel éutilizar pH 67, informaKray.

A escolha ainda passa pela questéo

do indice residua que se quer do calca
rio. Quando a corregéo é feita para pH
6, o efeitoresidual émaior do queo para
5,5. No entanto, o agricultor deve ter
cuidado para nao elevar demais o pH.
indices acima de 6,5 podem trazer pre-
juizos para a lavoura de soja, devido a
deficiéncia de manganés. 1sso ocorre
porque, namedidaem que se aumentaa
potencididade dos macronutrientes (ni-
trogénio, fosforo, potassio, cdlcio, mag-
nésio, enxofre), se reduz a disponibili-
dade de micronutrientes (manganés, co-
bre, zinco, cobalto). “E preciso traba-
Ihar em uma faixa em que se tenha o
méximo aproveitamento dos macros e
um agproveitamento suficiente dos mi-
cros, ou sgja, emum pH entre 5,5 e 6.”

Dicas — A orientagdo para o agri-
cultor que plangja adotar a cdagem é
iniciar por uma amostragem de solo re-
presentativa da area a ser corrigida. Es-
sas amostras devem ser encaminhadas
a um laboratério e com o resultado da
andlise desse solo sera possivel fixar a
quantidade de calcario necessariaparaa
area em funcéo do pH e do teor de du-
minio. O engenheiro agrénomo do Sin-
dicalc recomendaque o produtor divida
apropriedade em glebashomogénease,
de cadaumadelas, retire amostras dife-
renciadas. “As divisdes em glebas de-
vem respeitar as declividades do solo, o
histérico da érea e o tipo de solo para
verificar o que realmente cada &rea ne-
cessital, indica

A formadeaplicacao do cacario den-
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A correcdo aumenta a disponibilidade dos nutrientes que ja estdo no solo

tro de cada talhdo devera ser homogé-
nea. No entanto, aincorporacao ou nao
do composto no solo depende do sis-
temautilizado napropriedade. No caso
do cultivo de arroz, o agricultor deve-
rafazer incorporacdo no momento em
gue aterrafor arada. Em pastagens, o
calcério pode ser depositado na super-
ficie, jA que seré dissolvido pela dgua
da chuva. Com relacéo ao plantio di-
reto, arecomendacdo também édedis-
tribuicdo simples sobre a palha.
Segundo o pesquisador Alberto Ber-
nardi, em culturas anuais (como a soja
eofeijao), aaplicacdo do calcario deve
ser realizada no minimo de trés a qua-
tro meses antes da semeadura. Em cul-
turas perenes (como o café e os citri-
cos), a aplicacéo sera feita de 30 a 60
dias antes do florescimento. “Para o
cafeeiro, ela pode ser realizada apds a
colheita antes da esparramagdo”, des-
taca. Emgeral, o efeito dacalagem dura
de quatro acinco anos. “E por isso que
guando o agricultor tem restricao dere-
CUrsos, no primeiro ano ele usa o cal-
cario porgue vai corrigir o solo e libe-
rar nutrientes nativos. No segundo ano,
eleutilizaosfertilizantes’, constataKray.
Tipos de calcario — Na hora de
escolher qual calcério deve ser aplica-
do no solo é importante saber o0 que o
mercado oferece e quais as diferencas
entre eles. Existem varios tipos de
calcario, mas basicamente ele é cons-
tituido de carbonato de célcio ou

Divulgacao

carbonato de magnésio (CaCO, ou
MgCO,). O mais comum e mais utili-
zado no Brasil é o calcério dolomitico,
caracterizado por possuir os dois car-
bonatos. Abundante no Pais e, dessa
forma, barato, é o tipo mais emprega-
do na agricultura. Teoricamente, sdo
os calcarios que tém mais de 12% de
Oxido de magnésio.

Ja o calcério calcitico possui ape-
nas o carbonato de calcio e tem menos
de 5% de teor de 6xido de magnésio.
Em geral, sdo empregados na produ-
¢ao de cimento e em racdes animais e
s6 ofertados aos agricultores como
subprodutos. A excegdo fica por conta
do cultivo de macieiras, onde o0 uso de
calcério calcitico € mais recomendado.

O calcario magnesiano tem de 5%
a 12% de Oxido de magnésio e é mais
encontrado na regido de Minais Ge-
rais. A utilizagdo de um ou de outro
depende do resultado da analise de
solo, ondearelacdo entreo calcio com
0magnésio deve ser de3paral. “Com
0 excesso de um ou de outro havera
inibi¢do na absor¢do do nutriente des-
favorecido”, aerta o pesquisador da
Embrapa Solos Pedro Machado.

Outraformade avaliar os calcarios
élevar em contao indice de Poder Real
deNeutralizagdo Total (PRNT). Quan-
to maior o PRNT, menor sera a quan-
tidade de calcério a ser aplicada em
dada éarea e vice-versa. Os calcarios
também sfo ofertados em diferentes

Integracéo garante
ganhos de
comercializacao

integracdo foi a saida encon-

trada por cinco industrias de
Cacapava do Sul/RS para divulgar
a utilizacdo do calcario e garantir
incremento de vendas no Rio Gran-
de do Sul. A criacéo da Codiscal —
gue redne as empresas Dagoberto
Barcellos, Fida, Vigor, Cruzeiro e Ra-
zzera —, em janeiro de 2003, elevou a
produtividade das indUstrias que, em
apenas um ano, ja teve aumento de
28%. Enquanto em 2002 a venda de
calcario somou 857 mil toneladas, o
resultado no ano seguinte chegou a
1,1 milh&o de toneladas. Para 2004,
0s resultados indicam vendas de 1,2
milh&o de toneladas.

O diretor da Codiscal, Sérgio
Luis Feltraco, conta que o princi-
pal fator que motivou a integracéo
entre as empresas foi a necessida-
de de recuperar o valor do calca-
rio. “ Precisdvamos recuperar ndo
s6 o valor venal do calcario, mas
também a importancia desse insu-
mo para o crescimento da agricul-
tura”, ressalta. Foi através da par-
ceria que as empresas conseguiram
organizar o quadro técnico de ven-
das e passaram a fornecer aos seus
clientes informagdes mais precisas
sobre os ganhos provenientes do
calcario, os critérios para seu uso
e adaptacdo as condigdes de solo.
“A Codiscal trouxe um resultado
em orientacdo e organizacdo. Sua
criagdo promoveu maior discipli-
na mercadoldgica”, salienta.

faixas de moagem (A, B e C). Nafai-
xaA, o produto tem de 45% a 60% de
PRNT, e é 0 de mais grossa moagem.
Com isso, 0 composto é mais difi-
cilmente absorvido, mas apresenta
maior indice de residuo no solo. A
faixaB, que tem de 60,1% a 75% de
PRNT, éamaisutilizada, por permitir
maior equilibrio entre acéo e obtencédo
de residuos. Em geral, calcarios des-
sa categoria apresentam de trés a qua-
tro anos de residuos, o que permite ao
agricultor intervalos em sua aplica-
cdo. A faixaC — quetem de 75,1%
a 90% de PRNT — é a composicao
mais fina, conseqlientemente, com
mais facil absorcao e menos indice
de residuo. =
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A Goodyear possul uma linha de pnews agricolas especialmente desenvolvida
para vocé ohter os melhores resaliados no trahalho. Com modelos em todos os
Cadigos de Aplicacdo, vocdé tem sempre um pnes Goodyear para o uso gue vocé
precisa. Tudo izszo com meterieis de alta resisténcia & muita tecnologia no
processo de fahricagdo. Pnews Agricolas Goodyear, alta produtividade,
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EDUARDO ALMEIDA REIS

Orelhas PELUDAS

andei examinar meu genoma

etive umaporcgéo de surpre-

sas, aprimeiradas quaisfoi
aseguinte: um tiquinho de genes afri-
canos, possivelmente de Angola. E ge-
nes de brancos raros (7%) na Europa,
oriundos da regido dos Montes Urais,
divisadaEuropacom aAsia, mestica-
gem que talvez expligque minhas ore-
Ihas peludas. Tenho diversas maquini-
nhas proprias para cortar pélos das
orelhas. A aternativaseriaadepilacéo
com cera quente, que eu so teria co-
ragem de fazer sob anestesia geral.

Minhas orelhas vieram a baila de-
pois que o professor Jodo Carlos Di
Genio arrematou, no més passado,
uma vaca nelore por R$ 1,47 milhéo,
cerca de US$ 490 mil ao cambio do
dia. Diante da noticia publicada em
todos osjornais, lembrei-me do tem-
po em que as vacas holandesas, pre-
miadas nas mel hores exposi¢des nor-
te-americanas, eram importadas
numafaixa de US$ 10 mil aUS$ 20
mil, para espanto e pasmo dos bra-
sileiros que produziamos leite em
nossas fazendinhas.

Antes de voltar ao tema orelhas
peludas, deixem-me falar dos nomes
de familia, também chamados sobre-
nomes, apelidos ou cognomes. Jaeram
usados na Antiguidade, mas deixaram
de existir com a queda do Império
Romano. E sb voltaram a ter aceita-
¢ao geral no ano de 1563, com o Con-
cilio de Trento, que exigia sua ado-
¢do0. Nalnglaterra, como nos conta R.
M agal hées Junior, muitos adotaram os
sobrenomes de suas profissdes, que
eram transmitidas de pal parafilho. O
nome mais comum, na €época, era
John. Haviatantos que o povo os cha-
mava John, the miller (Jodo, o molei-
ro), John, the smith (Jo&o, o ferrei-

ro), John, the carpenter (Jodo, o carpin-
teiro) e assm por diante. Miller, Smith,
Carpenter e varios outros se transfor-
maram em sobrenomescomunsatéhaje.

Nada mais adequado, no caso do
comprador davacanel ore por US$ 490
mil, que o sobrenome Di Genio, quan-
do se sabe que genio, em itaiano, é
génio mesmo. Pouca gente se lembra,
hoje, que o estudante Jo&o Carlos Di
Genio passou em primeiro lugar nos
dois vestibulares de medicina das me-
Ihores faculdades de S&o Paulo. Cur-
sou medicina durante quatro anos, ao
mesmo tempo que dava aulas particu-
lares de quimica, fisica, biologia, ana-
tomia para seus colegas de faculdade e
paraos meninos que desgjavam ingres-
sar numa universidade. Ent&o, desco-
briu que ganhava muito mais dinheiro
dando aulas, do que os melhores médi-
cospaulistas. Deixou afaculdade efun-
dou, com amigos, o Curso Objetivo g,
mais tarde, a Universidade Paulista
(Unip). Ficou riquissimo.

Bilionario, continua trabalhando
feito um mouro; um mouro notivago
quevai direto dos melhores restauran-
tes para seu escritorio, onde vara a
noite acordado e vé amanhecer o dia.
Se comprou uma nelore por US$ 490
mil, todos podem estar certos de que,
em dois anos, estara no lucro venden-
do os embrides da recordista.

Na década de 60, quando ainda ndo
haviaembridestransplantados, permitin-
do que umavacativesse 20, 30 ou mais
filhos por ano, uma fémea Holstein All
American, de
US$ 10 mil,
era uma for-
tuna: cercade
Us$ 60 mil
no dinheiro
dehoje.

Pois foi a uma fazenda do Rio de
Janeiro, cheiade vacasimportadas por
US$ 10 mil e US$ 20 mil, que tive a
infelicidade delevar doisamigos, gran-
des comerciantes de gado em Minas
Gerais, homens que compravam e re-
vendiam, num dia, ou huma semana,
mais de mil vacas leiteiras.

O importador, fazendeiro muito
distinto, médico enriquecido nos ne-
gocios hospitalares, quis ter a genti-
leza de nos mostrar, pessoal mente,
asvacas All American, daragaHols-
tein-Friesian (holandesa malhada de
preto), instaladas, uma a uma, nas
cocheiras de um haras transforma-
do em fazendaleiteira.

Logo na primeira All American,
importada por US$ 20 mil e mais fa-
mosa, nos Estados Unidos, do que a
familia Kennedy, os comerciantes mi-
neiros decretaram: “ Estavaca, doutor,
tem sangue de suico”. O importador
empalideceu, mas os mineiros conti-
nuaram: “ Setem orelhapeluda, é mes-
tica de suico...”

Fui saindo de mansinho, rebo-
cando os mineiros, antes que adis-
cussao desse ponto-de-morte. Sim,
porgque ponto-de-briga ja tinha
dado. Eu me lembrei da histéria
hoje cedo, quando aparava as ore-
Ihas no espelho do banheiro: ore-
Iha peluda é sinal de mesticagem.
Opini&o dos maiores comerciantes
de vacas destas Minas Gerais, nas
décadas de 60 e 70. Teria funda-
mento genbmico? m

“ Esta vaca, doutor, tem sangue de suico.” O importador
empalideceu, mas 0s mineiros continuaram: “Se tem

orelha peluda, € mestica de suico...”
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AGRICULTURA FAMILIAR

O negocio deles € a8

PERMACULTUR

familia Sell, sediada na tran-

quila Paulo Lopes, municipio

de 6 mil habitantes a 60 km a
sul de Floriandpolis/SC, vive da per-
macultura. E, como sediz, “vivebem”,
no popular e duplo sentido da expres-
s80 — no que se refere a qualidade de
vida (leia-se satisfacdo) eageracdo de
renda. O casal Glaico e Rosa e mais
seis pessoas (entre eles um filho com
a mulher e uma filha com o esposo)
exploram apenas 15 mil metros qua-
drados da propriedade de 10 ha com
hortalicas, frutase galinhas. O “explo-
rar” em questao, porém, nao significa
sugar inescrupulosamente os (finitos)
recursos da terra, mas sim trabalhar
em perfeitaharmoniacom ela, paraque
seja possivel beneficiar-se de suasri-
quezas de forma permanente. Para
guem ndo tinhaentendido o que signi-
fica“permacultura’ — palavraque ndo
constaem dicionérios, al esta umaex-
plicacdo prética: aproveitar-se dosre-
cursos do ambiente de maneira corre-
ta, equilibrada e respeitosa, para que
se possa desfrutar sempre.

Antes de mais nada, é bom escla-
recer que o sitio dos Sell néo é ne-
nhumlocal paraadesinteressadaefan-
tasiosa adoragéo das obras da nature-
za. E uma propriedade rural com os
mesmos propositos de qualquer outra
dasmilhares espalhadas pel o Pais, onde
sdo exploradas culturas para futura-
mente serem trocadas por dinheiro. Ali,
pessoas trabalham para depois comer-
cializar produtos agricolas — nesse
caso, agroecol 6gicos— vendidos numa
feiralivre, numaloja de produtos na-
turais e em um restaurante, todos em
Floriandpoalis. No entanto, maisdo que
produzir, essa familia vé na parceria
com anaturezaa principal e inesgota-

Leandro Mariani Mittmann
leandro@agranja.com

vel fonte defertilidade das plantagdes.
O cultivo ocorre num “ambiente mais
proximo da natureza’, conforme defi-
ne Glaico, que também é técnico agri-
cola. “E cultivar sem muita interven-
¢cao0”, arremata Rosa.

A forma de explorac&o dos Sell se
diferencia do conhecido cultivo orgé-
nico, pois este muitasvezes éfeito com
apenas uma cultura e em larga escala.
Eles plantam cerca de 50 espécies de
hortalicas no inverno e outras 30 no
verdo, além de manterem 20 espécies
de frutas. Em partes do sitio, arvores
frutiferas dividem espagos com hor-
taicas. E o que chamam de “agroflo-
resta’, ja que as culturas perenes pro-
tegem as mais sensiveis do sol forte do
verdo catarinense. Paulo Lopesficaa8
km do mar. Em meio a esses curiosos
consarcios, cujas arvores servem de
abrigo a passaros, muitas vezes a tra-
dicional capina é realizada pelas gali-
nhas. A érea é cercada e as aves sdo
soltas até realizarem uma limpeza
exemplar. Assim, alimentam-se, adu-
bam o solo, comem os insetos e, por
tabela, poupam muito trabalho dos pa-
trdes. “O conceito é reduzir o gasto
de energia do produtor”, lembra Glai-
co. “E fazer agalinhatrabalhar paraa
gente”, complementa Rosa.

Fazer tudo t&o diferente do tra-
dicional desperta, é claro, posicbes
contrérias. Até mesmo técnicos de
extensao rural jasugeriram que eles
trocassem tudo por suinos ou vacas
leiteiras, duas das principais atividades
agricolas do Estado. Outros opinaram
gue poderiam retirar R$ 4.000,00 por
hectare com o fumo. Mas os Sell se-
guem firmesem suasresolucdes. E pla-
nejam muito para o futuro.

Clube de trocas — Outro dos

g

Nada tradicional: familia Sell tira o
¥ maximo proveito da agricultura sem
| agredir o ambiente. Ao fundo,

moradia construida por meio de At
I

4 trocas e com material reciclado
 F— - W—
R T N e Y R

principios da familia Sell € evitar ao
maximo as compras. Eles s6 adqui-
rem produtos, até mesmo pessoais,
como roupas, quando ndo é possivel
consegui-los via permuta. Cerca de
80% dacasadafilhaTalitae do genro
Anselmo foi erguida por meio de tro-
cas, basicamente com material reci-
clado. Apenastelhado, assoalho efor-
ro precisaram ser comprados. A casa
deoutro filho que acabou de casar esta
sendo construida nas mesmas condi-
coes. A familia participa do Clube de
Trocas Economia Popular Solidaria
(Ecosol), em que alimentos séo “pa-
gos” com diversas mercadorias ou
servicos, até por consultas médicas.
O sitio propicia a Rosa e Glaico uma
renda mensal (em épocas boas) entre
R$ 1.900,00 e R$ 2.200,00. Os filhos
e companheiros ganham R$ 1.200,00.

Nascido do sonho — Os Sell ten-
taram a vida em diversas situagoes e
lugares — sempre arrendados. Chega-
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. o 0 quee permacultura?
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HII distdncia *

1 L iteralmente, quer dizer “cultura b ‘Manu s manual’
permanente”. O conceito, desen- e BT portuguis

ram amorar por doisanosemeiono | || volvido na década de 70 pelos aus- Al Puredmbuca WIOT o Lt AT
A P Rondani de cul tralianos David Holmgren e Bill o Fenu SU20M4 T~ Garantia.®. 7 b
ti\;g?/za?r?fn? teé?raZInhgiga,Moal glf;n: Mollison, se caracteriza pela utili- R Y ﬂ'_."‘-".ﬁﬂ
do deixavam o solo em condicdes 6ti- zacao de metodos ecologicamente

N ¢ saudaveis e em termos econdmicos
mas para a agrlcultu[a, 0 dono o so- viaveis, que respondam as necessi-
licitavade volta. Apos dez anos nes- dades basicas do ser humano, mas
tas condicdes, entenderam que pre- sem explorar ou poluir o ambiente.
cisavam de um “ pedacinho de chéo” A permacultura trata plantas, ani-
préprio e seinstalaram em Paulo Lo- mais, construcdes, infra-estrutura
pes, num local que era apenas um como &gua e energia No como ele-

terreno baldio. Antes desse sitio, ja {nen_tots isola{dosamas s{nacqmto_par-
trabalhavam com organicos, mas €S Integrantes de um todo Intrinse-

; . . . camente integrado. A idéia é pro-
como ninguém conhecia — e valori mover estimulos e gerar solucdes

zava o produto diferenciado —, eram sociais dentro da prépria comuni-

comercializados pelo preco conven- dade. Um dos principios é a obser-

cional. Depois, o casal passou a fa- vacdo das estratégias da natureza,

zer parte de organizagdes ndo-gover- racionalizando a organizacéo de

namentais (ONGs), como o Institu- sitios e fazendas ou mesmo cidades,

to de Permacultura Austro-Brasilei- levando-se em consideracéo os as-

ro, e a frequentar cursos. Assim, pectos tipicos da regido, a partir de

adquiriram conhecimento sobre | || necessidades basicas, como mora- :

agroecologia. Hoje, pessoas de ou- f'é?érag;‘:é ggd;g”pégr”\'gﬁ‘é D C——
tros paises visitam o sitio para | || ‘sqai s asdm por diante. FONEA1)152 253789
aprender com o exemplo. = \ y T ST AT A A
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NOTICIAS DA ARGENTINA
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Especidistasargentinosvinculados
auma multinacional estimaram que a
producdo de soja da Argentina alcan-
carad3 milhdes detondadas. Asregides
onde se esperaumaimportante expan-
sd0 da érea plantada sdo precisamente
aslocalizadas fora da zona pampeana.
Trata-se de areas antigas, considera-
das marginais, que ganharam viahili-
dade para o cultivo da soja gragas ao
plantio direto e as variedades RR. De

¢

-,

SOJA: 0 caminho esta perto

e

fato, essa realidade reduz significati-
vamente a brecha entre os valores que
se pagavam pelos campos de uma e
outra regido.

Os mesmos analistas estimam que
€0 Brasil guem tem o maior potencial
de crescimento nos préximos cinco ou
seis anos. O Brasil se converterd,
como estimam, na principal referén-
ciaem matéria de pregos em nivel in-
ternacional.

ORGANICOS em alta

Durante 2003, a Argentina exportou
1.074 toneladas de produtos organicos
de origem animal, mostrando um incre-
mento de 66% em relacdo aos embar-
ques de 2002, que somaram 647 tonela-
das, segundo um informe do Servigo
Nacional de Sanidade e Qualidade
Agroaimentar (Senasa). Entre os pro-
dutos, cuja exportacdo cresceu em rela-
¢do a 2002, figuram a carne bovina
(270,3 toneladas) — um incremento de
440% sobre 2003. O principa destino

para esse produto foi a Unido Européia,
com 269,1 toneladas. O Reino Unidofoi
0 mercado queregistrou quaseatotalida-
de dos embarques, com 268,6 toneladas.

Ja as exportagdes de mel orgénico
somaram 586 tonel adas, registrando um
crescimento de 40% sobre 2002, quan-
do ototal exportado alcancou 417 tone-
ladas. O principa mercado do produto
foi aUnido Européia, quecomprou 564,5
toneladas, dasquais 316,3 tondladas para
oReinoUnido.

Segundo os andlistas, 2005 sera o
ano em que as exportagdes de carne Ar-
gentina irdo decolar. No primeiro qua-
drimestre, houve crescimento de 15%
das exportacbes em volume e 60% em
faturamento, em relacdo aigua periodo
de 2003. Mas nos préximos meses sfo
esperadas definigdesno cendrio interna
ciond que aprofundaréo essatendéncia.

Enquanto o Brasil vem aproveitando
este contexto favoravel ha alguns anos,
Augtrédlia e Estados Unidos, duas tradi-
cionais poténcias exportadoras de car-
ne, estdo ocupados em seus proprios
problemas, sobretudo os EUA, que so-
freram em 2003 seu primeiro caso de
vaca louca. Nesse contexto, 0 Merco-
sul aproveitou para cobrir esse espaco,
em especial a Unido Européa. Hoje o

CARNE: aumento nas exportacdes

bloco supre 80% da demanda de carne
daUnido Européia, quechegaraem 2004
a aproximadamente 200 mil toneladas,
podendo disparar nos proximos anos
para 700 mil toneladas. A Europa esta
em pleno processo de desmantelamento
de seus subsidios agricolas. Dessa for-
ma, decidiu importar parte dacarneque
consome.

Por isso, 0 Mercosul se preocupa
tanto com a cota de importacéo de
carnes que devera lhe ceder a UE no
acordo comercial que ambos firma-
riam em outubro. O bloco reclamou
uma cota de 315 mil toneladas, equi-
valentes a 5% do consumo projetado
parao Velho Continente. Os europeus,
por sua vez, estdo contra-ofertando

apenas 100 mil toneladas.

Trigo

O informe do USDA de junho esti-
maumaproducao mundia de593,4 mi-
Ihdes toneladas em 2004/2005, contra
550 milhBes detonel adas previstas para
o ciclo 2003/2004. Paraa Unido Euro-
péia (agoracom 25 paises membros), a
colheitadetrigo 2004/2005 foi estimada
em 127,5 milhdes de toneladas contra
106,6 milhdes de toneladas em 2003/
2004. Caso essesvolumes se confirmem,
aEuropa contariacom um saldo expor-
tavel significativo que competiria com
o cereal argentino em diversos merca-
dos internacionais.

Soja

A estimativade producdo mundial de
sojapara2004/2005 pel o tltimoinforme
do USDA éde 224,9 milhdes detonela
das, contra 189,1 milhdes de toneladas
docicloanterior. A relagéo estoque/con-
sumo global estimadaficaem 22,2%, con-
tra16,9% projetadaem 2003/2004. Essas
previsdes|evam aumacolheitarecorde,
tanto no Brasil como na Argentina.

Novilho

As exigéncias estabelecidas pela
Uni&o Européiaeaprofissionalizagéo da
cadela, gracas aos grandes supermerca
doslocais, tém originado novos merca-
dos. Os novilhos pesados atingem os
maiores precos na venda direta para os
supermercados, entre 10 a 15 centavos/
kg, valor superior aos animais destina-
dosparafrigorificos. Mesmo assim adi-
ferenca entre um terneiro identificado
ver sus outro semidentificag@o podeatin-
gir cercade 10/15 centavos/kg.

Leite

A indUstrialacteaestimaque osvar
lores pagos pel o leite naatualidade (45-
47 centavos/litro em termos gerais) po-
deriam cair a42/44 centavog/litro napri-
mavera, devido a maior oferta do pro-
duto no mercado local. Como o consu-
mo interno de produtos |cteos perma-
nece estagnado, o setor aposta no cres-
cimento do setor baseado na diversifi-
cacdo das exportacdes (0s principals
destinos em 2004 sdo Argélia e Vene-
zuela). O Brasil — que chegou a ser 0
primeiro destino durante boa parte dos
anos 90 — se perfila como um exporta-
dor em médio prazo.
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O futuro e AGORA

Em sua 192 edicéo, o0 Seminario Cooplantio, organizado pela Cooperativa dos
Agricultores de Plantio Direto (Cooplantio), neste ano teve como tema
a Visdo Futura do Agronegocio. Foram discutidos assuntos como politica de
subsidios internacionais, 0 crescimento econdmico brasileiro,
gestao na empresa familiar, os avancos da tecnologia, entre outros

Texto e fotos: Glauco Menegheti A=

glauco@agranja.com LOOPLARTID

m mundo no qual as informa
¢0es correm em tempo real, em
que fortunas sdo deslocadas de

um canto a outro do mundo, apenas
com um clique do mouse, pode se
chocar com avida no campo, onde o
espaco e tempo correm num ritmo
maislento. Foi com o objetivo de dimi-
nuir a0 maximo essa diferenca— muitas
vezes fonte de _eC]UIVOCO_S decisorios — Marcos Jank (a esquerda) e Daltro Benvenuti palestraram sobre a competitividade do
que a Cooplantio organizou o seu 19° agronegocio brasileiro, especialmente diante dos grandes players do mercado mundial
Seminério, em Gramado/RS, de 14 a16
dejunho, noHotel Serrano, reunindo 1,4

mil pessoas. “Dessa vez o intuito foi o | dosUnidosndo poderdo aumentar a&rea | elesndoddoaencdo”, assinalaBenventti.

Divulgacéo

de mostrar aos associados que elespre- | de soja sem afetar a de milho. Mas, se Tirando a producdo, onde os agri-
cisam ficar atentos s coisas que acon- | vocé fala isso para certos produtores, | cultores d&o banho, falta preparo quan-
tecem bem longe de suas propriedades,
nos EUA ou na China, e que tém um
impacto profundo sobre o que eles fa
zem no campo”, disse Daltro Benvenu-
ti, presidente dacooperativa. “ O Brasil
um grande player, mas os produtores
muitas vezes ndo estao conseguindo jo-
gar’, constata.

Ele se refere ao fato de que, em ge-
ral, dgunsagricultoresndo acompanham
0 que grandes players de soja, como
Estados Unidos e Argentina, vao plan-
tar, afetando, dessa forma, os precos
na préxima safra. Projegtes do USDA
indicam que os Estados Unidosvéo pro-
duzir 86 milhdes de toneladas em 2004/
2005; o Brasil, 66 milhGesdetoneladas,

eaArgentina, 44 milhdes de toneladas, _
0 que devera ter reflexo baixista sobre & | TECNOLOGIA E

0s precos. “Acho que o milho sera a e EVODILL p.';,i
grande cultura na préxima safra, pois - > NG
0s estoques estdo mai's baixos. Os Esta- CAMPO
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PLANTIO DIRETO

Publico participante do Seminario da Cooplantio foi de 1,4 mil pessoas nesta edi¢cdo

do se decide o que plantar, para quem
vender e aformade agregar valor apro-
ducdo, apenas citando alguns gargalos
rel acionadosainformacdo. Naexpectati-
va de repassar 0s conhecimentos que
muitas vezes ndo chegam ao campo, a
Cooplantio trouxe para a Serra Galicha
especidistasdo quilatedeMarcos Sawaya
Jank, diretor-presidente do Ingtituto de
Estudos do Comeércio e Negociages In-
ternacionais (Icone), Ivan Wedekin, se-
cretério de Palitica Agricolado Ministé-
riodaAgricultura, e AlexandreMendon-
cade Barros, professor da Esalg/USP.

Politicaagricolaeprotecionismo—
A abertura ficou a cargo de Ivan We-
dekin. Além defalar sobre com quantos
paus se constréi a vantagem competiti-
va — lideranca em custo, diferenciacéo
de produtos e servicos, e enfoque, am-
plo ou estreito —, Wedekin apresentou
algumasnovidadesdo Plano de Sefra, ja
apresentadas namatéria“ Crédito barato
S0 a conta-gotas’ (edicdo 665). O se-
cretario é esperancoso em rel acdo apos-
sibilidade de que o agronegdcio consiga
captar recursos por meio do Certificado
de Recebiveis do Agronegocio. Atud-
mente, os fundos, clientes potenciais
desse papel, tém maisde R$ 520 bilhdes
em suas carteiras.

Wedekin entregou o bastéo para
Marcos Jank falar de algo que incomo-
da profundamente os produtores: acor-
dos comerciais e protecionismo agrico-
la — que distorce 0s pregos internacio-
nais das commodities. O diretor-presi-
dente do | cone entende que, em nenhum

momento, o Brasil esteve envolvido em
agendas t&o importantes — Alca, Roda-
da de Doha e acordo do Mercosul com
a Unido Européa. Enquanto nas déca
das de 50, 60, 70 e 80 o foco esteve
voltado para a oferta e para 0 mercado
interno, com o amparo de subsidios e
substituicdo de importacBes, nos anos
90 a competitividade passou a ser a
maior preocupacdo. Naqueleinstante, o
Brasil aospoucosfoi abrindo 0 seu mer-
cado interno e aprendendo a exportar.

De 2000 a 2020, o foco seravoltado
para a demanda e infra-estrutura. 1sso
significa melhorar muito os canais de
escoamento de safra e defesa sanitéria,
sgjaelavegeta ouanimal. A ampliagdo
brasileira no comércio mundial, atual-
mente € de 1,2%, depende do avanco
de negociacdes regionais (Alca), bilate-
rais(UE X Mercosul) emultilaterais(Ro-
dada de Dohana OMC). O que preocu-
pa Jank, entre outros pensadores, € que
0 Brasil tem sido ousado em acesso a
mercados, mas bastante conservador na
abertura de servicos, compras governa-
mentais e propriedadeintelectua. “ Para
conseguirmosampliar mercado em pro-
dutos como soja e carne, dependemos
de um governo ativo nas negociacoes.
Isso significa estar disposto a ceder nos
trade-offs (barganha em outras areas de
interesse).” E o quadro ndo é muito ani-
mador. Por um lado, a liberdizacéo na
OMC é muito lento. Por outro, acordos
bilaterais ndo rendem crescimentos de
negdcios muito grandes.

Ha pouco tempo, Jank apostava na

Alca como a melhor aternativa para o
Brasil ampliar a sua participagdo no co-
mérciomundial. Atualmente, o bloco de
integracéo hemisférico € um gigantesco
moribundo com um PIB de US$ 10 tri-
Ihdes. “Os Estados Unidos perderam
interesse na Alca, poisjafizeram acor-
dos preferenciais de comércio com to-
dos os paises da América do Sul, me-
nos com o Mercosul”, assinala Jank.
Apesar de a midia jogar confete sobre
as viagens presidenciais, de concreto o
Brasil aindanéo colheu nenhum benefi-
Cio de sua empreitada diplomética. Se-
gundo Jank, nos proximos anos, 300
novos acordos preferenciais de comér-
cio v&o surgir no mundo, dos quais o
Brasi| participaapenas deum, o Merco-
sul. “Isso representa desvio de comér-
cio, de investimento e de empregos’,
lamenta o executivo do Icone.

Asmaiores possibilidades de avan-
¢O estdo no acordo com a Unido Eu-
ropéia, onde os europeus oferecem
cotas deimportagdo com aliquota zero.
“lsso também ndo vai resolver o nos-
so problema, tendo em vista que as
cotas envolvidas sdo baixas e que te-
remos que dividi-las com os outros
socios do Mercosul.”

Negocios em familia— Outra fon-
te de preocupacdes aos produtores é a
sucessao familiar do negdcio agricola,
bem como a sua gestéo, tema apresenta-
do por Cilotér Borges Iribarrem, da Sa-
fras & Cifras. Afinal, mais de 90% das
empresashbradileirastémorigem familiar,

-

Segundo Iribarrem, empresas familiares
tém dificuldade de chegar a terceira geragéo
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e, dedtas, gpenas trés de cada dez che-
gam a segunda geracéo e uma na tercel-
ra. Em sua 18? participagao, Iribarrem
falou da dificuldade que as novas gera
¢0es nascidas ao longo das décadas de
70 e 80, com maior ecolarizacdo em re-
lacdo as anteriores, tém para se coloca
rem no mercado de trabalho. Somando
iss0 aos salérios achatados, percebe-se a
maior dependéncia pela renda gerada a
partir do negécio agricoladospais, o que
acaba sendo fonte de conflito. “ Emprego
para vida toda é um conceito da erain-
dustrid que jaficou paratrés. Naeradi-
gita, os pais precisam preparar osfilhos
Nn3o mais para serem empregados, mas
para serem empreendedores.” Dai a ne-
cessidade de preparar um sucessor.

Dentre varias sugestdes apresenta-
das pelo consultor, estaade que o ges-
tor ndo pode ser um especidista. “E
importante que o filho tenha experién-
ciasprofissionaisforadaempresaeque,
umavez nela, passe por todas as areas”’,
aconselha. Também é necessario orgar
nizar afamilia, definindo quem sdo os
gestores paraevitar quefamiliaresfora
do negécio atrapalhem. Isso € possivel
com acriagdo de um conselho familiar,
que devera ser acionado com frequén-
cia para a tomada de decisdes.

M ulher esor ganizadas— Iribarrem
acredita piamente na competéncia das

Rita e Murilo Gongalves: mé&o firme na
conducdo dos negocios da resultado

mulheres para 0s NUMeros, paraaorga
nizacdo, e sempre incentivaa sua parti-
cipacéo efetiva na condugéo da empre-
sa. Essa experiéncia foi adotada pelo
casal Rita e Murilo Gongalves, de Sao
Gabrid/RS. Enquanto ele cuidada area
operaciona nalavoura e na criagdo de
gado, ondeéfeito o ciclo completo, Rita,
veterinaria de formacao, € responsavel
pela &rea financeira da propriedade de

2,1 mil hectares. Para desempenhar
melhor a sua fungéo, Rita chegou a fa
zer uma especiaizacdo em Administra-
¢ao Rural. “Quemndo seprofissionaliza
estafadado a sair do mercado”, consta-
taaempresaria. Com adivisdo do traba-
Iho, diz Rita, sobra mais tempo para a
dedicacdo meticulosa a érea que cuida.
“Fico impressionada com a relacdo su-
perficial que alguns agropecuaristas
mantém com os bancos.”

Uma das decisdes mais acertadas,
lembradapel o casd, foi introduzir asoja
na fazenda, antes exclusivamente dedi-
cadaapecuaria. A idéiaveio danecessi-
dade de encurtar os ciclos da pecuéria,
onde a producdo de graos serviria para
custear 0s gastos com pastagens de in-
verno. Os resultados ndo s6 foram atin-
gidos na pecuéria, com a reducdo do
abate de quatro anos para 24 meses,
como também asojavirou umadasprin-
Cipaisatividades.

Além de terem as suas funcdes espe-
cificas, osdais, junto com os trésfilhos,
formam o consalhofamiliar quecuidadas
decisdes de maior impacto, como inves-
timentos, comercializacgo, custeio, entre
outros. No dia-a-dia, 0 casd trocainfor-
magdes e semobilizaparaqueo campo e
0 escritdrio funcionem com precisio de
rel6gio. Mas é elaquem estabelece osli-
mitesentreo profissional eofamiliar. m

Tratamento de Sementes
Identificadas
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AGRIBUSINESS

ACUCAR E ALCOOL

milh&es de toneladas de aglicar, princi-

quida comprada em 26.927 lotes.

palmente por quebra de safra de pai-
ses exportadores como indiae Tailan-
dia. Nasbolsasinternacionais, o com-
portamento dos precos do agucar
foi semelhante ao mercado brasileiro.
Tanto na Bolsa de Nova York como
na Bolsa de Londres, os pregos apre-
sentaram variacdo negativa da ordem
de 3,92% e de 4,15%, respectivamente
(dados até 24/5). A posicéo dos fun-
dos na bolsa nova-iorquina vem osci-
lando significativamente nesses Ulti-
mosmeses. O Ultimo relatdrio do Com-
mitments of Traders (NYBOT) apon-
tava os fundos com uma posicéo li-

Segundo estimativas do setor su-
croalcooleiro, o mercado chinés teria
um potencial de importacéo de 4,5 bi-
[hdes de litros, tomando-se como base

Carlos Alberto Widonsck — carlosw@bmf.com.br

Analise dos mercados fisicos e futuros

e acordo com o Ultimo relatério
dalnternational Sugar Association,
asafra2004/2005 poderaapresentar um
déficit mundia de aglcar entre 2 e 3

aadicdo de 10% de & cool nagasolina.
No mercado interno de &cool, 0 ex-
cesso de chuvas naRegido Centro-Sul
do Pais fez com que algumas usinas
n&o entrassem em operagdo, ocasio-
nando, assim, menor oferta de & cool
no mercado. O gréfico a seguir mos-
tra a volatilidade diéria dos contratos
futuros de aglcar e alcool naBM&F.
Durante o més
de maio, o a-
cool anidro
apresentou uma

Artigo redigido em 26/5/2004

ao ano) parao vencimento julho/2004,
também alta, porém, menor que a
apresentada pelo alcool. Apesar do
aumento dos precos do acool anidro
e a queda dos precos do agUcar, a pa-
ridade aglcar e &cool ainda é a favor
do aclcar, fato explicado pela forte
desvalorizacdo cambial sofrida pela
moeda nacional.

Volatilidade Diaria do Agticar e do Alcool
Vencimento Julho/2004

altavolatilidade,
atingindo picode
2,31% (cerca de
36,67% a0 ano),
parao vencimen-
to julho/2004 no
dia 11 de maio.
Para o aglcar, a

volatilidade dia-
ria foi de 2%
(aproximada-
mente 31,75%

ALGODAO

como se observa no gréfico abaixo,

sepelaaltavolatllldade E interessan-
te acomparagdo entre estes e o indi-

atrajetoria dos pregos caracterizou-

ce “A” da Cotlook, que procura ex-
primir 0s pregos no mercado spot
gue, por essa razao, apresenta maior
estabilidade. Devido a falta de fun-
damentos consistentes, fontes do
mercado tém atribuido a queda de
preco eaaltavolatilidade amovimen-
tos fortemente especulativos, pois
ainda ndo se sabe, com um minimo
de seguranca, entre outras coisas, a
area plantada no Hemisfério Norte.
Em janeiro de 2005, os Estados Uni-
dos extinguirdo as cotas de importa-
¢ao de manufaturados téxteis para os
paises-membros da Organizacgéo
Mundial de Comércio (OMC). Por
outro lado, o sistema bancério chi-

Plinio Penteado de Camargo — plinio@bmf.com.br

Conjuntura do mercado interno e externo

m maio, a cotacdo de algoddo na
Bolsa de Nova York passou de
USS$¢ 64,54/1p paraUS$¢ 55,69/1p e,

nés esta restringindo a0 maximo o
financiamento dos altos estoques da-
gueles produtos existentes no pais.
N&o havendo cotas para a venda no
mercado norte-americano, alguns
agentes cogitam a possibilidade de a
China, com a sua reconhecida com-
petitividade, comercializé-los a bai-
X0S pregos, a
tal ponto que
podera refletir

85,00

Artigo redigido em 9/6/2004

suamaioria, estédo sendo preparados
para cumprimento de contratos rea-
lizados anteriormente. Os lotes que
se destinam a exportacédo estéo las-
treando operacdes de Contratos de
Adiantamento de Cambio (ACC),
proporcionando, portanto, recursos

a seus titulares.

Evolugao dos Precos do Algodao

no preco do al-

80,00

f

godao. Tal fato

Cotlook - A

estd gerando
preocupacoes 7000

Tk
/f”\V\jﬁ”’\ W .

nos paises

65,00

AR

(USS¢/ip)

grandes produ- w000

tores. /A

7R,

1° Venct. Nova York

o
o W
!

No mercado / !
interno, nao R .

existe maior 4500 L
press3o de ven- S
da. Osalgoddes
colhidos, na

S S (P
%@\‘;@W \"“Pﬁ;&\"\\ A

P 9 S (o (o S
a2

WA g0 o P o o o
N “" o \““’,(\9"" S “"\@ \Q‘J

58 - JULHO 2004



SOJA

Z=F
/F

A S |

Luiz Claudio Caffagni — Iclaudlo@bmf com. br

Na BM&F precos futuros recuam 18%

C om o término dos trabalhos de
colheita de soja, estima-se que
a producao brasileira deve ficar ao
redor de 50 milh8es de toneladas,
pouco abaixo do relatério de junho
do USDA, que a calculou em 52,6
milhdes de toneladas.

Desse volume, acredita-se que
pouco mais de 30% n&o foram co-
mercializados, gerando desconten-
tamento entre alguns produtores,
por n&o terem aproveitado os exce-
lentes precos do inicio de maio. Ao
contrario de se lamentar a perda de
oportunidade, essa experiéncia de-
veria estimular o acompanhamento
dos precos futuros da soja na
BM&F, umavez que permite area-
lizacdo de estratégias de venda,
mesmo antes da colheita. De 11 de
maio para 9 de junho, os precos fu-
turos da soja negociada na BM&F
dos vencimentos julho, setembro e
novembro recuaram ao redor de
18%. A queda nas cotacdes inter-

nacionais pode ser explicadapelare-
trac8o da demanda mundial, princi-
pal mente chinesa e pelas boas con-
di¢bes do plantio norte-americano.

No grafico, pode-se observar a
série histérica dos prémios de ex-
portacao de soja para embarque em
julho.

De 2001 até janeiro de 2004, a
estabilidade
dos prémios
apresentava re-
lativo conforto

Artigo redigido em 9/6/2004

cado havia buscado o equilibrio ao
redor de -US$¢ 80,00/bushel e a par-
tir de abril, quando ficou ao redor
de -US$¢ 130,00/bushel.

Esse Ultimo movimento se traduz
nadevolucéo da sojabrasileirapela
China, uma vez que essa demanda
deverd ser transferida para outras
origens.

Prémio Soja Paranagua — Julho

2001 - 2004

aos exportado- o

res para travar

suas posic¢oes

naCBOT.
Apoés esse i
periodo, no-

tam-se dois su-

cessivos pata-

mares de pré-
mios, de feve-
reiro a abril,
guando o0 mer-
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BRASIL
Wilson Motta Micelli — wilson@bmf.com.br

Cotacéo dos contratos futuros em queda

O s precos do milho no mercado fi-
sico fecharam no dia4 de junho a
R$ 22,00/saca, no Porto de Paranagua,
eaR$21,30/sacaem Campinas/SP. As
exportacOes brasileiras somaram no fi-
nal de maio aproximadamente o volu-
mede 2,5 milhdes detoneladas. A pro-
jecéo para o ano é de 4 milhdes de to-
neladas, sendo que no segundo semes-
tre as vendas reduzem-se acentuada-
mente devido as safras norte-america
na, européia e chinesa. O fechamento
do volumede exportacéo brasileiraesta
sujeito adecisdo de comprado Irdeda
Coréiado Sul, que s80 0s maiorescom-
pradores potenciais de nosso milho.
Na BM&F, as cotacbes dos con-
tratos futuros encerraram-se no dia 4
de junho, em R$ 22,29/saca, para ju-
Iho/2004; R$ 22,80/saca, para setem-
bro/2004; R$ 24,05/saca, paranovem-
bro/2004; e R$ 23,65/saca, parajanei-
ro/2005. As cotacdes dos contratos fu-
turos de milho continuam reduzindo-
se em relacdo aos meses anteriores. A

reducdo foi maior para 0 vencimento
de janeiro/2005 (queda de 6,5% com-
parada com a cotagdo de 4 de maio).
A cotacdo do contrato futuro dejanei-
ro/2005 esta sob a forma de mercado
invertido, ou sgja, 0 vencimento janei-
ro/2005 esta abaixo do vencimento no-
vembro/2004, como mostra a curva
do milho futuro em anexo. A volatili-
dade diaria do
prego do contra-
to futuro com
vencimento ju-

29,00

Artigo redigido em 9/6/2004

médio de contratos futuros de milho
negociado naBM&F é de 250 contratos
por dia (112.500 sacas), representando
umaliquidez naqud osparticipantesdesse
mercado possam reverter suas posigies
com tranqiilidade. Osvencimentosmais
préximos, como julho e setembro, apre-
sentam pouco mais de 1.300 e 700 con-
tratos em aberto respectivamente.

Evolucao dos Precos do Contrato Futuro de Milho

nho/2004, si-
tuou-se entre
0,31% (17 de
maio) e 1,36%
(3 de maio),
sendo que, no
inicio do mésde
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junho, permane-
ceurelativamen-
te estavel, entre
0,7% e 1,0% ao
dia. O volume
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CAFE

Panorama mensal do mercado

safra brasileira 2004/2005, segun-

do aCompanhiaNaciona de Abas-
tecimento (Conab), deve Situar-se entre
36,1 milhdes e 40,4 milhdes de sacas,
que comparado com a estimativa ante-
rior, divulgada por esse 0rgéo, teve in-
cremento de aproxi madamente 8%, sen-
do 79% da producdo referente ao café
arabica. Na BM&F, as cotacBes encer-
raram-se, em 21 de maio, a US$ 79,00/
saca paramaio/2004, cujo contrato esta
praticamente na data de vencimento e,
por isso, com arolagem concluida para
julho; US$ 79,00/saca, parajulho/2004;
USS$ 81,30/saca, para setembro/2004;
USS$ 84,00/saca, para dezembro/2004;
e US$ 87,00/saca, paramargo/2005. Na
Bolsade Nova York, as cotactes de fe-
chamento em 21 de maio foram: US$¢
72,35/lp, parajulho/2004; US$¢ 74,55/
Ip, parasetembro/2004; US$¢ 77,4011,
para dezembro/2004; US$¢ 80,15/1p,
paramarco/2005; e US$¢ 81,65/1p, para
maio/2005. Da mesma maneira que a

Bolsa brasileira, as cotacdes ficaram
muito pouco acimadas do més anterior,
sendo sustentadas no patamar superior
a US$¢ 70,00/Ip, devido as posigdes
compradas dos fundos de investimen-
tos. O gré&fico da volatilidade diaria do
contrato futuro devencimento julho/2004
sndizaestabilidade entre1,5% e 2%, ten-
doatingido méaxi-
mo de 2,09% (20
de maio) e mini-
mo de 0,50% (20

2,50%

Wilson Motta Miceli — wilson@bmf.com.br
Artigo redigido em 26/5/2004

opcdes de café arabica, negociadas na
Bolsabrasileira, gpresentam bom volume
de contratos em aberto: 5.500 opgdes de
compra e 2.800 de venda. O diferencid
entre aBolsade Nova York eaBM&F,
referenteao contrato futuro devencimen-
to mais presente, situou-se entre
US$¢10,00/lpeUS$e¢11,30/1p.

Volatilidade Diaria do Café Arabica — Julho/2004

de abril). O volu-
me de contratos
futuros em aber-
tonaBM&F esta
proximo de 20
mil contratos,
com distribuicdo
proporciond para

2,00%

1,50%

1,00%

0,50%

0,00%

0s meses de ju-
|ho/2004, setem-
bro/2004 e de-
zembro/2004. As
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Mercado interno: cenario de pre¢os em queda

O relatério do USDA divulgado no
inicio de junho indicou nova re-
dugdo nos estoques finais mundiais,
que ficaram abaixo de 65 milhdes de
toneladas. A producao ficou um pou-
co abaixo de 400 milhbes de tonela-
das. A Chinaapresentou umareducéo
para as estimativas de producdo, com
0 consumo previsto acima de 135 mi-
Ihdes de toneladas, continuando com
déficit expressivo entre producao e
consumo, determinando redugdo nos
seus estoquesfinais, que cairdo de 33,8
milhdes detonel adas para 29,2 milhfes
de toneladas, passando a representar
45% dos estoques finais mundiais. Os
estoques iniciais mundiais também
apresentaram retracéo, de 85,5 mi-
IhGes de toneladas para 82,4 milhdes
de toneladas.

Os niveis de pregos praticados no
mercado internacional continuam es-
téveis e 0 mercado, calmo. Os nego-
cios do Mercosul/FOB/Fronteira se-
guem pressionados com as cotacoes

do arroz em casca, acompanhando | e-
vemente a reducdo do casca galicho.
As cotagdes do casca situaram-se en-
tre US$ 207,00 e US$ 210,00/FOB
Origem. O beneficiado segue estével,
entre US$ 345,00 e US$ 350,00/FOB
Origem, para Argentina e Uruguai,
respectivamente.

No mercado interno, o arroz em
casca segue en-
fraguecido com

abaixo deste patamar, o que podera
influenciar negativamente os cendrios
no curto prazo. No arroz beneficiado,
0 mercado é fraco, mas com pregos
estabilizados. O fardo de 30 kg/tipol
estaentre R$ 43,00 e R$ 48,00 no ata-
cado de SP/CIF ecom ICMS e 0 saco
de 60 kg, entre R$ 80,00 a R$ 83,00,
no atacado de SP/CIF com ICMS.

Mercado Nacional

reducdo dos
precos, com
forte restricao
de demanda por
parte das indus-
trias beneficia-
doras. O merca
doestatestandoa
linha de resistén-
cia de R$ 30,00

34,00

Em casca/60 kg

40,00

Em casca/50 kg

36,00

nas principais re- —
j& com indicios
de negodcios

Campo Mourdo  Ponta Grossa

0iBes produtoras, ) PR)

Cachoeira do Itajai Santo Anténio
Sul (RS) (sC) da Patrulha
R

(PR)

TRIGO

Boas perspectivas para a proxima safra

A S perspectivas para os triticulto-
resbrasileiros neste ano séo boas.
A estimativa é de aumento na produ-
¢do do gréo, cuja colheita deve cres-
cer 8% em relacdo a safra anterior, e
0S pregos internacionais estédo em alta
devido asincertezasclimaticasnos Es-
tados Unidos. Nos Ultimos 12 meses,
as cotagodes do trigo no mercado ex-
terno acumulam ganhos de 42%. O
aumento nos pregos estimula ainda
mais os produtores brasileiros que ex-
portaram 1,07 milhdo de toneladas na
Ultima safra, entre o final de 2003 e 0
inicio de 2004. A expectativainicial é
de que as exportagdes neste ano cres-
¢am em razdo damaior colheita. Des-
saforma, o Brasil, tradicional impor-
tador de trigo, também passou a ser
fornecedor do mercado. Entre os
principais clientes brasileiros estdo
Marrocos, Roménia, Argélia, Itdlia,
Espanha, Bulgéria, Tunisia, Turquia
e Grécia.

As chuvas ocorridas no inicio de
junho amenizaram a situacéo dos tri-
ticultores paranaenses, que estavam
com a plantac&o do trigo em fase de
desenvolvimento vegetativo, floracéo
e fortificac8o, e precisavam da chu-
va para receber a aplicacéo de nitro-
génio. O Departamento de Economia
Rural (Deral)
projeta produ-
¢ao de 3,014

cao deveradobrar. No Rio Grandedo Sul,
conforme levantamento da Emater/RS,
0 Estado deverd semear 1,038 milhdo de
hectares. Em Santa Catarina, estimativas
do Ingtituto de Plangjamento e Economia
Agricola do Estado (Icepa) estima uma
area cultivada de 77,5 mil hectares,
49,5% amais que em 2003.

Mercado Fisico Nacional

milhdes de to-
neladas e 3,316
milhdes de to-
neladas, com
crescimento de
1,4% na com-
paracdo com o
ano anterior, de
3,121 milhdes
de toneladas. Ja Cascavel
na comparacéo "R

com 2001/
2002, a produ-

Saca 60 kg

Ponta Grossa

Videira
(PR) (SC)
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Presidente MUNDIAL da AGCO visita o Brasil

novo presidente mun-
dia daAGCO Corpora
tion, Martin Richenhagen
(foto), esteve em junho no
Brasil paraum encontro com
0S executivos brasileiros e
para conhecer as fébricas da
companhia no Pais, em San-
ta Rosa e Canoas, no Rio
Grande do Su, onde séo fa-
bricadas as colheitadeiras e
os tratores da marca Mas-
sey Ferguson. O executivo
alemao, que assumiu o cargo
em marco, revelou queaem-
presa plangja investir na ex-
pansdo das fébricas galchas,
mas que o projeto ira depen-
der do aumento da capacida-
de de producao dos fornece-
dores, especiamente de fun-
didos, engrenagens e pneus.
A transferéncia de tec-
nologia entre as fébricas do
exterior foi apontada por Ri-
chenhagem para atender a
demandacadavez maispro-
fissional daagriculturabra-
sileira. “Os tratores Valtra,
por exemplo, ndo tém tec-
nologiade transmisséo. Va-

mos trabalhar, ent&o, nesta
area’, disse. Elogiou, no en-
tanto, atecnologia dos mo-
toresdaValtra, empresacujo
processo de aquisicdo pela
AGCO tramitano Conselho
Administrativo de Defesa
Econbémica (Cade). A com-
panhiaaguarda um posicio-

Divulgacao

namento favoréavel a opera-
¢ao até o final do ano.
Além do Rio Grande do
Sul, a AGCO tem planos
parainvestir em Mato Gros-
so. Prefere, porém, ndo de-
talhar tais investimentos en-
quanto o processo no Cade
nao estiver concluido. “Mas

FLASH

adianto que serd uma solu-
¢ao positiva para ambas as
marcas’, afirmou. Alémde
elogiar o desempenho e o
profissionalismo do agro-
negoécio no Brasil, o presi-
dente disse que, na medida
em que a agricultura brasi-
leirasetornamais profissi-
onal, a AGCO investe em
tratores de maior poténcia.
“Vamos oferecer tratores
potentes nas duas marcas’,
ressaltou.

A AGCO Corporation
esperafechar 2004 com um
faturamento de US$ 4,5 bi-
Ihdes, diante dos US$ 3,5
bilh6es computados em
2003. No Brasil, o fatura-
mento esperado € de
US$ 700 milhdes, contra
US$ 540 milhdes obtidos
em 2003. O Pais represen-
ta 30% do faturamento da
AGCO no mundo, superior
aos Estados Unidos. Cerca
de 52% da produgéo brasi-
leira— 25 mil tratores/ano e
2.200 colheitadeiras/ano —
€ destinada a exportacéo.

Casp apresenta
novo SITE

caba de ser lancado

pelaCasp seu novo web-
site (www.casp.com.br), to-
talmente reformulado. Com
visual moderno, linguagem
rapidaeobjetiva, o novosite
esta sendo apresentado nas
versdes portugués e espa-
nhol. Nele, o internauta po-
dera obter informactes
completas sobre toda a li-
nha de equipamentos para
avicultura, incubacéo, arma-
zenagem de gréos e suino-
cultura, além de conhecer
todos os agentes de vendas
do Brasil e do exterior. Es-
tardo também a disposicéo
do internauta informacdes
sobre 0s cursos e eventos
com participacéo da Casp.

Pagé, uma histéria de sucesso ha 40 ANOS

Industrial Pagé comple-

ta40 anosdeinvestimen-
to em tecnologia e inovagao.
Umatrgjetériaquepermitiua
expansao de mercadosecon-
tatos. Pioneiranaproducéo de
equipamentos de parboiliza-
cdodearroz, alndustrid Pagé
éhgjeasegundamaior indls
triadearmazenagem degréos
em ndmero de unidades ins-
taladas no Pais. Por isso, ha
grande preocupagdo com a
capacidade dos colaborado-
resem transformar infor-
mag&o em conhecimen-
to e conhecimento
em acdesparao cres-
cimentodaqudidade. ¢

Umadasprinci- = 2—
pais metas daem-
presa nestes

‘.-'.j
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40 anos tem sido satisfazer
as necessidades dos clientes
pelo continuo aperfeicoamen-
to de seus produtos e servi-
¢os. A Pagé produz maqui-
nas de pré-limpeza, limpeza
e transporte de cereais, seca
dores continuos, intermiten-
tes e rotativos, silos armaze-
nadores, silos secadores, f&
brica de racdo, sistema de
aeracdo de slos, elevadores
de caneca, vibro ar para ar-
roz beneficiado, autoclaves,

lizacdo de arroz, entre outros
produtos.

Os atuais equipamentos
fabricados pela empresa, em
funcéo da qudidade, consoli-
daram-se nas &reas de produ-
¢a0 atendendo desde peque-
nos, médios e grandes produ-
tores, condominios, armazéns
comunitérios, cooperativas,
indUstrias de beneficiamento
de arroz aé grandes conglo-
merados agricolas de todo o
pais e do exterior.

|eitosfluidizados, indus- : o
tria de parboi- e

-

e

=
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Valtra reforca
0 AMARELO

como simbolo
de sua marca

Valtrado Brasil tem

umanovaestratégia
demarketing, visando a
consolidacdo da cor
amarela como simbolo
de seus produtos. Du-
rante a década de 90, a
empresa lancou algu-
mas opc¢Oes de cores
fora o tradicional tom
amarelo, cujo objetivo
eraproporcionar ao clien-
teaescolhadacor desua
preferéncia. Com 0 pas-
sar dos anos, porém, a
empresa ainda sente-se
surpresa com a escolha
dacor amarelaem 90%
das vendas. “Por meio
de um estudo, ficou
comprovado que essa
preferénciapelo amare-
lo se traduz como uma
forma de demonstragéo
delealdade com os nos-
sos produtos. Sendo as-
sim, estamos assumin-
do essarealidade e for-
talecendo ainda mais a
cor amarela como sim-
bolo de nossa marca’,
disseodiretor demarke-
ting paraa AméricalLa
tina Claudio Costa. A
campanha “Valtra. Pin-
tando o campo de ama-
relo” consiste em trans-
mitir, tanto para o con-
sumidor quanto para o
mercado em geral, uma
mensagem fortemente
institucional baseada
em conceitos como
pioneirismo etradicéo,
colocando a cor ama-
rela como sendo a
identidade da empresa
no campo e o principal
elo entre aqualidade e
confiabilidade dos tra-
tores e a lealdade dos
clientes.

Kepler Weber faz primeira
exportacdo de TORRES METALICAS

Grupo Kepler Weber fechou negécio no valor de
US$ 4,8 milhdes com a exportagdo de 460 torres
metélicas a empresa Techint, no México, para distri-
buicdo de energia de Tepic a Mazatlan |1, numa exten-
sd0 de 180 km. Astorres serdo entregues até o més de

novembro.

ANOTE Al

Case IH produz MILESIMA

colheitadeira

Case IH produziu a colheitadeira Axial-Flow nimero

1.000. A milésimamaguina saiu da linha de producdo
daunidade de Curitiba/PR, no mésde abril. Ascolheitadei-
ras da Case IH, produzidas desde outubro de 2001, estéo
disponiveis no mercado em dois modelos — Axial Flow
2388 e Axia-Flow-Extreme. Elas alcangcaram no ano pas-
sado uma producao total de 483 unidades, 375 vendidas no
Brasil e 108 destinadas a exportacao.

Marcos Campos

Novo sistema de gestao para

COOPERATIVAS

DBC Database Com-

pany langou um sistema
informatizado degestdo ege-
renciamento de cooperati-
vas. O sistema chamado
DBCaoop possibilitao contro-
le de todas as atividades da
cooperativa e de seus asso-
ciados, desde producdo, ven-
das e distribuicdo, até a par-
tefinanceira, como financia-
mento, fluxo de caixaefolha
de pagamentos. Conforme o
diretor da empresa, Edgar
Serrano, o sistema permite,
sobretudo, que a cooperativa
monitore a fidelidade do as-
sociado, visto que é possi-

vel acompanhar todasasmo-
vimentagOes dele na coope-
rativa: a partir da sua aqui-
sicdo de insumos, existem
condic¢des de estimar asua
safra que deve, por nor-
mas do cooperativismo,
sempre ser toda entregue
na cooperativa. Ja o proé-
prio produtor tem, de gra-
¢a, 0 gerenciamento mo-
derno de sua propriedade.
Um link nainternet dispo-
nibiliza todas as informa-
¢oes (explicacOes, diagnos-
ticos) sobre a realidade
econbmica e financeira da
cooperativa.

O 2° Simpdésio | nter-
nacional e Mostra de Tec-
nologia da Agroindistria
Sucroalcooleira (Simtec)
ocorre de 13 a 16 de ju-
Iho, em Piracicaba/SP. O
evento conta com 120 ex-
positores, entre fabrican-
tes de maquinas e equi-
pamentos, prestadores de
servicos e empresas de
consultoria. A expectati-
va é receber 12 mil visi-
tantes do Pais e estran-
geiros e fechar negécios
de R$ 200 milhdes. I nfor-
macdes no telefone (19)
3417-8604.

De 16 a 19 de setem-
bro acontece em Sdo Pau-
lo/SP a ExpoCachacga
2004 — Exposicéo Inter-
nacional da Cachaca. O
objetivo do evento é am-
pliar as exportacdes do
produto e dinamizar a sua
distribuicao para o mer-
cado, além de criar um
painel de discussdes sobre
0s principais temas do
agronegocio da cachaca.
Informagbes no telefone
(11) 3999-3866.

De 1° a 8 de agosto,
em Gramado/RS, realiza-
se 0 37° Congresso Brasi-
leiro de Fitopatologia,
uma realizacéo da Socie-
dade Brasileira de Fitopa-
tologia. O evento busca a
troca de informacdes so-
bre os trabalhos desen-
volvidos, relacionados as
doencas de plantas, dis-
cutir sobre as maiores
preocupacdes em relacao
a sanidade das plantas.
Informagdes nos telefo-
nes (54) 316-8152 ou (54)
316-8197.
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China importara CANOLA

transgénica

No flnal de abrll 0 go-
verno chinés aprovou a
emissdo de certificado de
seguranca permanente para
aimportacdo de canola ge-
neticamente modificadare-
sistente a herbicidas e ori-

giné&ria do Cana-
da O documen-
to é valido até
abril de 2007 e
atesta que a ca-
nola transgénica
€ segura para o
ambienteeparao
consumo huma-
noeanimal. Para
0 Canadg, a de-
cisdo do governo
chinésédeextre-
ma importancia,
pois abre um
grande mercado
consumidor para

a canola No ano passado,

a Chinaconsumiu mais de
um milhdo de toneladas
do grao (semente e 6leo),
0 que corresponde a cer-
ca de 30% da producéo
canadense.

BIOTECNOLOGIA

Impactos do FEIJAO modificado
serao avaliados

Pesquisadores, pelapri-
meira vez no Pais, fardo
umaavaliagcdo dosimpactos
ambientais da transgenia
sobre 0s microrganismos e
a fauna do solo. A coleta
dessemateria iniciounadrea
de plantio experimental e
controlado de feijao trans-
génicoresistente ao virusdo
mosaico dourado e de seu
eguivalente convencional,
em Santo Antonio de Goias/
GO, no Campo Experimen-

tal daEmbrapaArroz e Fei-
jéo. Entre os fatores a se-
rem avaliados esta o teor de
nitrogénio fixado e assimi-
lado pela planta, a comuni-
dade microbiana associada
a superficie das raizes e
aquele presente narizosfera
(porcéo do solo sob a in-
fluénciadaraiz) paraiden-
tificar possiveis grupos de
microrganismos. O resulta-
dodaavaiacdo sairaemsais
meses.

Podridao da uva madura novas
ORIENTAQOES

Visando prevenir os
produtores de uva, a Em-
brapaUvae Vinho apresen-

O primeiro quiabo HIBRIDO
do Brasil

Dardo, o primeiro quiabo hibrido comercializado no
Brasil, chega aos campos com uma novidade: a precoci-
dade. O inicio da produc&o ocorre cerca de 30 dias antes
dos demais, ou seja, com cerca de 40 dias ap6s o plantio
é possivel iniciar a colheita; e, aos 75 dias, alguns cam-
posregistram a colheita de 10 a 15 tonel adas por hectare.
Essa caracteristica reduz os custos de producdo e da ao
agricultor aopgéo de cultivar doisciclosnamesmaareae
no mesmo periodo do cultivo tradicional. Outra caracte-
ristica é a estrutura da planta, que facilita a colheita e
permite o plantio adensado, além dos frutos pouco fibro-
S0s e maiores que o padréo (11 cm).

tou resultados de uma pes-
quisa sobre a podriddo da
uva madura (glomerella),
doenca responsavel por
perdassignificativas nasa-
frade uva2003/2004, prin-
cipamente naregido da Ser-
raGalcha. A glomerellaé
uma doenca causada pelo
fungo glomerella cingula-
ta, que ocasiona o apodre-
cimento das uvas maduras
e consequente diminuicéo
na producéo e reducéo na
qualidade do vinho. A doen-
¢adesenvolve-se com maior
intensidade em condicdesde
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alta umldade e temperatura
entre 25° e 30°C. A trans-
missdo pode ocorrer dosfru-
tos mumificados e restos
culturais contaminados, fa-
vorecidapor insetos, pragas,
vento e chuva.

Tudo sobre a FERTILIDADE do solo

Nutrientes. Teorese Inter pretagdes,
do engenheiro agrénomo Volnel Pau-
letti, € amais nova publicacdo daFun-
dacdo ABC. Olivro contém orientagdes
sobre a coleta de amostras de solo e te-
cido foliar para andlise, niveis de inter-
pretacdo de andlises de solo para Parana,
Rio Grande do Sul, Santa Catarina, S0
Paulo e Minas Gerais, niveis de interpre-
tacdo de andlises foliares para diversas
culturas, teor de nutrientes na parte aérea
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e em gréos de culturas anuais e forrageiras, e mui-
to mais. A obra apresenta ainda 16 paginas com
fotos de sintomas de deficiéncia de nutrientes e
fitotoxicidade de herbicidas nas culturas de soja,
feijdo, milho e trigo. O autor é formado e com
mestrado pela Universidade Federal do Parana
na érea de fertilidade de solos. Desde 1996, co-
ordena o setor de Fertilidade de Solos da Fun-
dacdo ABC. Informagles para a aquisicéo da
obra no telefone (42) 232-2662 ou no e-mail
vpauletti @fundacaoabc.org.br




A Cummins Power Generation lan-
caanovalinhadegeradoresclasse mun-
dial. Disponiveis com poténcias que
variam de 40 a500 KVA, anovagera
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¢do de geradores é versétil e destina-se
as mais diversas aplicacoes, atendendo
aos segmentos agricola, de construcéo
civil, mineracéo, deinstalagdes comer-
ciaseindustriais, entre outros. Os ge-
radores possuem um controlador ele-
trénico de Ultima geracdo, que integra

§l aregulagem detensdo juntamente com

as protecdes e os comandos do grupo
gerador, resultando em um equipamento
mais confiavel, compacto, de fécil ma-
nutencdo e operacéo.

CumminsLatin América— Disque
Energia 0800-7014701. Site:
www.cummins.com.br. E-mail:
falecom@cummins.com.br

Priori Xtra, fungmda contra a FERRUGEM

A Syngenta esta colocan-
do no mercado o Priori Xtra,
fungicidacom duplo mecanis-
mo de protecao sistémica,
sendoindicado parao controle
preventivo de doencas nas
culturas da soja e do trigo.
Além de preventivo, o fungi-
cida protege o potencial pro-
dutivo da cultura. O Priori
Xtraatuadiretamenteem pon-
tos distintos do metabolismo
dos fungos, que causam pre-

NOVIDADES NO MERCADO

Linha de geradores mais VERSATEIS

&
&
=
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Autopropelido com
barras de 24 METROS

O Uniport 2500/24, com barras de
24 metros, é sinbnimo de maior auto-
nomia e produtividade no campo. O
tanque de 2.500 litros proporciona
maior autonomiade trabal ho, reduzin-
do tempo e ampliando a produtivida-
de. As barras aumentam a producéo
diéria, possuem quadro oscilanteesis-
tema de amortecimento através de ci-
lindros acumuladores de pressdo. A
suspensdo com quatro molas helicoi-
daisnatraseiraeduasnadianteira, com
amortecedores, da conforto ao opera-
dor e melhor distribui¢do da carga na
estrutura e nas rodas.

Jacto — Rua Dr. Luiz Miranda,
1.650, CEP 17580-000, Pompéia/SP.
Fone (14) 3405-2100. E-mail:
vendas@j acto.com.br

juizos na cultura da soja, em espeC|aI a ferrugem asiatica. Sua dupla atividade
sistémica permite uma penetracdo mais rapida e homogénea nos tecidos da
planta. Isso assegura que, apés a aplicacdo, o produto passa a proteger a folha
por completo e por mais tempo, ndo deixando areas vulneraveis as doencas. Na

foto, parte da lavoura tratada e parte ndo tratada com o produto.

Syngenta — Avenida Nacfes Unidas, 18.001 — 2° andar, CEP 04795-900,
Santo Amaro/SP. Fone (11) 5643-2322. Site: www.syngenta.com.br

ESCAPAMENTOS para linha agricola

A Silenkar esta colocando adispo-
sicéo do mercado agricola escapamen-
tosfabricados dentro dosmais
exigentes padrdes de qualida-
de. Permite atender os maiores
fabricantes brasileiros detrato-
resecolheitadeiras. Hoje, éfor-
necedora de montadoras como
aAGCOdoBrasil, Agraleeln-
ternational Engines. Em
2001, desenvolveu especial-
mente para os tratores M assey
Ferguson exportados para 0s

Estados Unidos dois silenciosos com
acabamento esmatado eum diferencial
no design, aumentando consi-
deravelmenteadurabilidadedo

escapamento.

MK Metaltrgica Kirchhof
Ltda. — Avenida Pedro
Cezar Saccol, S/IN, Distrito
Industrial, CEP 97030-440,
(65) 214-1918. Site:
www.silenkar.com.br

Divulgacao

Santa Maria/RS. Fone |,

PLANTADEIRAS com
facao sulcador

A Plantar é 0 mais recente lanca-
mento da Soder. Sdo plantadeiras hi-
dréulicas e de arrasto, com sistemado
facdo sulcador com desarme, 0 que
evita quebra do pino fusivel, sistema
pantografico.

Soder Industria Carazinhense de
Tanques — Avenida Flores da Cu-
nha, 6.111, CEP 99500-000, Car azi-
nho/RS. Fone (54) 331-5633. E-
mail: soder @pas.matrix.com.br
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Hugo Zattera

Diretor-superintendente da Agrale S/A

Crédito aos pequenos:
“mais RETORICA do que realidade”

A Granja— Como estaaaquisi¢ao
detrator espelospequenosprodutor es?
A demandapor tratoresdebaixapoténcia
€ crescente?

HugoZattera— A Agrdeentendeque
esse segmento esté estagnado, em funcdo
dadificuldade de obtencdo definanciamen-
tos para o pequeno produtor. O discurso
politico de que existem linhas de créditos
para financiar o pequeno é mais retorico
do que arealidade do mercado. Naverda-
de, ha algumas linhas de crédito, mas as
exigénciasdegarantiasparaaliberacdo do
financiamento e a morosidade desse pro-
cesso dificultam aefetivacao dosnegécios,
porque em gera 0 pequeno produtor tem
muitasdificuldades paraacomprovacéo de
renda e de oferecer as garantias exigidas
pelos bancos. Diante disso, avendade tra-
toresparaachamadaagriculturafamiliar tem
semantido, historicamente, em niveismuito
baixosem rdacdo aseu potencia, dgocomo
4% davendatota detratores no Pais.

A Granja— A burocraciaainda é
um grandeempecilhoparaaagricultu-
rafamiliar naaquisicdo deméquinas?

Zattera— A acessibilidade ao crédito
éagrande dificuldade para a mecaniza-
¢ao dapropriedadefamiliar. Atéporqueos
bancos, como autodefesa, sO gostam de
emprestar aquem nao precisadedinheiro,
0quendo é0o caso. Todavia, épreciso con-
siderar a existéncia de duas espécies de
agricultura familiar: aquela que ja conse-
guiu dcancar um estégio de desenvolvi-
mento mais avangado com o emprego de
técnicasmai s apuradas, equi pamento com-
pativel eboaexperiénciacomercia, quelhe
permiteexplorar atividades especiaizadas
erentaveis(fruticultura, horticultura, avi&
rios, etc.) eaquelamais primitiva, de sub-
sisténcia, que ndo consegue gerar exce-

dentes. A primeira, mesmo comdificulda-
de, consegue habilitar-se ao crédito. Jaa
segunda precisado amparo do Estado para
acancar o estégio deagricultura“ empresa:
rid”. Af sejudtificaumaforteacdo governa
mental via asssténcia técnica, garantia de
precosminimosemercado eatécrédito sub-
ddiado e de longo prazo de amortizacéo,
como é o caso do Pronaf. Nesse sentido,
nota-se forte preocupac@o governamental,
mas que ainda esharra na burocracia dos
diversosagentes. Dequaquer forma, oMo-
derfrotafoi um verdadeiro divisor deéguas
etemtodasascredenciaisparaser mantido.

A Granja— Quaisosmodelosdetra-
toresparaaspequenaspropriedadesque
tém maior procura? E sdodirecionados
paraquaistiposdeatividade?

Zattera— Osmodelosmaisprocura-
dos sfo 0s equipamentos de baixa potén-
cia, com até 40cv. Os modelos da Agrae
mais comerciaizados nesse segmento s&o
4100 e4230 nasversdes4x2 edx4. Emge-
ral, 0 pequeno produtor necessita de um
trator de pequeno porte que sgjamuito ver-
sdtil, pois com esse equipamento faz todo
o trabalho na propriedade. As principais
aplicacOes desses equipamentos sdo no
preparo do solo, com uso de arado, encan-
teirador, etc., no plantio, na manutenco
da cultura, com uso de pulverizaggo, roca:
deraenotransporteem gerd dentrodapro-
priedade, com o uso de carretaagricola.

A Granja— Qual aparticipacdoda
Agrale no
mer cado de
tratores de
baixa potén-
ciaequepre-
visdo pode
ser feita

para este mercado para os proximos
anos?

Zattera— A Agraeélider no segmen-
to de tratores de baixa poténcia, com até
40cv, hAmaisde 30 anos. Em 2003, fecha-
MOS0 ano com 68% de parti cipagdo nesse
segmento e estamos com 74% de partici-
pagdo nosprimeiroscinco mesesde 2004.
Acreditamos que, paraeste ano, 0 merca-
do de tratores pequenos devera se manter
nosmesmosvolumesde 2003, ou sgja, por
volta de 1.000 unidades/ano. Quanto ao
futuro, apersistirem asatuai scondicionan-
tes, nada de significativo vai mudar. Nos-
saexpectativaé de quefina mente possam
tornar-se realidade as boas intencdes go-
vernamentais. A agriculturafamiliar preci-
sasetransformar em negécio rentavel para
0 pequeno produtor e isso SO sera possi-
vel com a mecanizagdo e 0 conseqiiente
aumento da produtividade.

A Granja— E sobreoM oder car ga,
queavaliacéo o senhor faz sobreali-
nhacrédito? A linhairaatender ade-
manda para a compra de caminhdes
novos eusados?

Zattera — Este programa esbarra
em aspectos conceituais basicos, pois
€ direcionado a auténomos de baixa
renda, que possuem dificuldades em
oferecer as garantias solicitadas pelos
agentesfinanceiros. O que defendemos
€ a criagdo de um fundo de aval pelo
governo para assegurar a viabilidade
do Modercarga. =

“A agricultura familiar precisa se transformar em negocio
rentével para o pequeno produtor eisso sO sera possivel com

a mecanizagao e o consequiente aumento da produtividade”
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CONHECIMENTO ADQUIRIDO EM 300 ANOS DE EXPERIENCIA.
E ESTAMOS APENAS COMECANDD.




Va ao seu concessionario que voceé
vai comprovar o valor de um New Holland.

F 50 olhar para o campo, depois de um dia de frabatho,
que vord v por gue wm New Holland vale muito mais.
E para mostrar isso na pratica, 8 New Holand e 0s sews
CONCESSANEN0S 10 Bstar 8m campd para voce [esfar 8
COMprovar 3 fovga e & supenondade da fimha oe frafores
s Comoiela oo pavs. A Darlr de S0rE, 1E 180 Negoo
sem anfes conhecar & farpa da manca, da nossa rads o
concessiondrios € a fexibilidade o nossas inhas de
fingncizmento. Porgue & no campo, mostrando Serigo,
que vaed descobie o valor g8 um New Holand,

sabe que voceé nao compra trator
nm. ilho fechado. Mesmo que seja da marca e . 0 0
gue tem a linha mais completa do pais.

Fraviesa Froul ke ey
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