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ANUNCIO



O SEGREDO DE QUEM FAZ

i

. Leandro Mariani Mittmann
a so’a leandro@agranja.com

o Brasil, a soja passou a ser associada a dinheiro facil e volumoso. A midia, em

especial, praticamente estabeleceu comparacdes entre os produtores da

oleaginosa com os bardes do petrdleo. Mas quem conhece o meio sabe que
atualmente a situacdo esta dramatica e que muito precisa ser feito (a curto, medio e
longo prazos) ou toda a sociedade brasileira sentira os efeitos, ja que o agronegoécio tem
sido um dos sustentaculos da economia. Para defender as causas da soja, foi
oficializada em agosto a Associacdo dos Produtores de Soja do Estado de Mato Grosso
(Aprosoja), cujo primeiro presidente ém, 42 anos, médico
veterinario e produtor em Campo Novo do ParecigMT. “ SO vemos 0 governo
comemorando 0s numeros do agronegocio, mas nao preocupado em manter este
agronegocio’ , sinaliza um dos desafios o lider da entidade que redine mil produtores que
cultivam 2 milhdes de hectares.

Divulgacao
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A Granja — Quais Sio 0s propo-
sitos da Aprosoja? Pelo qué a insti-
tuicdo luta e defende?

Rui Carlos Otoni Prado — A pro-
posta, 0 objetivo daAprosojaé dar sus-
tentacdo ao produtor em todos os senti-
dos no que se refere ao produto soja.
Imaginamos que vamos ter algumas
frentesdetrabalho. Por exemplo, jacon-
tratamos uma (frente) em Brasilia para
acompanhar tudo o que estiver relacio-
nado a sojaem relacdo aprojetos delei.
Se estatramitando um projeto delei nd-
mero tal naméo de um deputado, esta-
remos acompanhando. Muitasvezesem
Brasilia acontecem as coisas e 0 produ-
tor nem fica sabendo. Temos intencdo
naAprosojadeprofissionalizar ostraba
Ilhos. Apesar de a diretoria ser essen-
cialmente de produtoresrurais de soja,
gqueremos profissionalizar o trabalho
da associagao.

A Granja— Quais sdo as demais
frentes?

Prado — Outra frente é a que cha
mamos de marketing da soja. Acredita-
mos que a soja de Mato Grosso tem
maior teor de proteina e queremos mos-
trar isso para 0 mundo. Queremos au-
mentar 0 consumo humano de soja in
natura, algo que praticamente ndo exis-
te. Enfim, divulgar asqualidadesdasoja,
que muitas vezes a sociedade néo co-
nhece ou ndo entende. Existe outrafrente
que é a do problema da crise que esta-
mos vivendo agora, uma crise de liqui-
dez, onde o custo de producdo esta bas-
tante alto, ndo trazendo margem nenhu-
ma para o produtor de soja. Outra fren-
te é 0 da classificacdo da soja. Discuti-
remos com todos 0s segmentos, pois
entendemosquelanafrenteasojaéven-
dida com a finalidade de gerar teor de
proteina e de éleo. E umacommodity, e
0 comprador final seria 0 do dleo e a
proteina. Mas aclassificagdo muitasve-
Z€es é perversa para o produtor, porque
s80 avaliados os gréos avariados (por
percevejos, graosesverdeados). A legis-
lacdo é bastante antiga e queremos vol-
tar a discutir a classificacdo da soja.
Outra questao bastante particular em
Mato Grosso é a da ferrugem, um pro-
blema sério. Pregamos aos produtores
vérias recomendacdes. Ha regifes em
gue a soja é plantada ininterruptamente
em pivd central para ser multiplicada
parasemente. Esse € um problema, por-
que se perpetua o indeulo da ferrugem.

Ent&o, orientamos os produtores a ndo
adotarem essa prética. A carroceria de
caminhao que transporta soja € um pro-
blema. Ao longo da estrada caem as se-
mentes, germinam e ocorre a ferrugem
sem controle nenhum. Este é um pro-
blema que estamos vivendo neste mo-
mento. Outra questéo é a dos transgéni-
COS, COMO O gue ocorre no Parand, que
ndo deixa embarcar soja transgénica. E
a dos royalties da Monsanto. Nao so-
mos contraroyalties, mastemosquedis-
cutir os valores. No caso dos defensi-
VOS, enviamos uma comisso a Argenti-
naparaver o porqué de certos principios
ativosldserem maisbaratosque no Bra-
sil. Mas tudo isso esta no inicio. Faze-
MOS as proposicoes e corremas atras.

A Granja— A queda derendada
sojicultura brasileira em 2005 foi de
27% em relacdo a 2004. A venda de

defensivosvai encolher US$ 1 bilhéo,
assm como a venda de fertilizantes
caiu 16%. Portanto, o uso de tecno-
logia devera ser drasticamente com-
prometido. Diante disso, 0 que espe-
rar da safra 2005/2006?

Prado — O IBGE divulgou que a
area de soja diminuira, mas a producéo
val aumentar. N&o estamos enxergando
dessejeito. Rea mente, haumadiminui-
¢ao deinsumos, maseu ndo diriade tec-
nologia. VVocé coloca menos adubo, oti-
miza mais 0 uso de defensivos e isso
tudo, com certeza, vai diminuir a pro-
dutividade. Portanto, ndo acreditamos
que va haver um aumento da producéo
de soja. Trabalhamos em Mato Grosso
com uma reducdo de area de 10% e de
producdo em torno de 15% em funcéo
dasdiminuicbesdas“tecnologias’. Mas
eu gostariadefaar dadiminuicdo dein-
sumas, nao detecnologia. HAmuitospro-
dutores aplicando mais tecnologia, ou
sgja, fazendo o monitoramento mais de
perto da terra, vendo realmente o que
elaprecisa, 0 que dando precisae colo-
cando, por exemplo, aquele fésforo no
lugar querealmenteprecisa. Ou sgja, tra-
bal hando com alei dosminimos. Entao,
iSs0 € um aumento da tecnologia, nédo
diminuicgo.

A Granja— O ministro da Agri-

cultura, Roberto Rodrigues, fala que
a agricultura chegou ao “fundo do
poco” e que vive a sua “maior crise
dos tempos recentes’. Ele esta sen-
do exagerado?

Prado — N&o, néo, ndo. A crise €
séria. E amaior que eu javi. Tenho 42
anos e planto sojaha 20. E é umaccrise
que Nao vemos umasol ugao acurto pra-
zo. E umacrise conjuntural. O principal
problemanosso é a defasagem cambial,
causada pelo governo, por meio dessa
politica que eu considero totalmente er-
rada na questéo dos juros. Ele aumenta
0S juros, 0 capital externo vem para o
Pais, um capital vol&til e com essa en-
xurrada de dolares que entra diminui a
cotagdo damoeda. |sso estimula o qué?
Estimulasermosimportadoresendo ex-
portadores. E a soja € um produto de
exportagdo, e por isso tem o seu valor
na balanca comercial. Estamos vendo

uma inércia e a balanca comercial vem
dando superdvit, mas vai chegar o mo-
mento em que vai haver uma queda. E
esse superavit se tornara déficit.

A Granja— O ministrodanota4
apolitica agricola do Pais. Qual asua
nota? Por qué?

Prado — Eu ndo queria falar em
ndmeros, mas acho que é uma politica
sofrivel, porque ndo tem politica. Nao
se vé o governo preocupado com a
guestdo do agronegdcio. SO vemos ele
comemorando os nimeros do agrone-
gocio, mas ndo preocupado em manter
esse agronegdcio. Em Mato Grosso, ha
produtores entregando maguinasemtro-
cade dividas e estA diminuindo avenda
de insumos. O que vai acontecer? Di-
minuird a producdo, ndo tenho nenhu-
maduvida. E o governo parece que ain-
da ndo enxergou iss0. E como se edti-
véssemos com uma lanterna, focando
para afrente, vendo que as coisas estéo
dificeis, enquanto o governo estafocando
alanterna paratras. Esta vendo a estra-
da que ja passou, hdo a que esta por vir.

A Granja— O que 0 governo po-
deria fazer para fomentar a agricul-
tura, mas sem ser paternalista ou
comprometer suas contas?

Prado—A principa questdo édimi-
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nuir a taxa de juros. O Brasil é o Pais
guemaisremunerao capital. Em segun-
do lugar, a Suécia, com ametade dare-
muneracdo do Brasil. O Lulatantofaou
Nisso, mas se 0 Pais estd remunerando
o capital em detrimento do trabalho, isso
vai estourar. Entdo, a principal politica
macro € a questéo dos juros.

A Granja— Fala-sequeo pior j&
passou, quefoi a safra2004/2005. | sso
€ verdade? Quanto tempo o0 campo
vai levar para recuperar-se da crise
da Ultima safra? As proéximas safras

néo estdo comprometidas?

Prado — As proximas safras ja es-
téo comprometidas. A divida ficou, o
produtor estatendo que absorver. Quem
tinha capital vendeu. Aqueles que nao
conseguiram vender ficaram devendo.
Quem ndo tinha capital estd devendo
mais ainda. No nosso meio se fala que
val maistrés ou quatro anos para voltar
a0 ritmo de crescimento que vinha E
hoje o ddlar est& caindo maisum pouco.
N&o estamos vendo uma melhora. E o
presidente vai a TV comemorar os nl-
meros da economia. Ent&o, o governo
acredita que isso ndo tem importancia

A Granja — E o que deveria ou
poderia ser feito para antecipar are-
cuper acdo? Tanto pelo governo como
pelos produtores, sgjam por suas en-
tidades representativas ou mesmo
individualmente.

Prado — Individual mente, naque-
lasareasmarginais, estamosfalando para
ndo seplantar mais. N&o incorporar mais
areas no processo produtivo. N&o der-
rubar mais Cerrado, florestas. Deixar do
tamanho que esti E, ainda, quem tem
areaque precisadeinvestimento ndo in-
vestir e deixé-lade lado. Ou sgja, fazer
um aperto financeiro violento dentro da
propriedade. Nao comprar maguina, néo
investir nesse momento. Ter cautela.
Como associagdo, estamos com pegue-
nas coisas aatingir, algo que dé resulta:
dos. Por exemplo, aclassificacdo dasoja
Entendemos que hamargem parase ga-
nhar em outraclassificacgo de 1% a2%.
Naquestéo dosdefensivos, existem pro-
dutos 20%, 30% e 50% mais baratos ali
na Argentina. Estamos fazendo gestéo

O SEGREDO DE QUEM FAZ

junto ao governo paraliberar aimporta-
¢ao, 0 que daria um folego a mais. A
guestdo dos adubos. estamos pregando
gue se faca 0 monitoramento, uma sin-
tonia fina na propriedade. Colocar adu-
bo onde realmente precisa. Mas néo é
diminuir de forma indiscriminada. S&o
pequenas coisas que dardo um resulta
do satisfatorio.

A Granja— O produtor brasilei-
ro é um bom gestor de seu negdcio?
Neste ponto, quais séo os principais
€ mais recorrentes erros cometidos

gue acabam por comprometer a sua
rentabilidadeeatéa sobrevivénciana
atividade?

Prado — O que temos que fazer
como produtor é ndo confiar em gover-
no. O mal nosso é ficar muitas vezes
confiantesem governo. Um exemplofoi
otratoraco quefizemos (em Brasilia, em
junho), e 0 governo prometeu recursos
do Fundo de Amparo ao Trabalhador
(FAT). Foi umapromessa, inclusive ou-
vidadabocado Lula. Masisso agui em
Mato Grosso esta andando muito deva
gar. O produtor ndo esta conseguindo
acessar essa linha de crédito. Portanto,
ndo podemos acreditar no governo. Te-
mos que deixar o governo delado. Infe-
lizmente, tém agBes que 0 governo € que
tem detomar. A questao do seguro agri-
cola que temos falado ha anos, mas néo
anda, seria uma grande solucéo para a
agricultura. A politica agricola poderia
ser pautada no seguro agricola. Por que
plantar milho no norte de Mato Grosso,
onde ndo vale nada? Pelo seguro agri-
cola, as culturas seriam colocadas no
local certo.

A Granja — Como o produtor,
em especial o de soja, pode se pre-
venir decrisescomo aatual? Quais
sdo os caminhos, as atitudes e os
processos para diminuir a sua expo-
Sicdo ao risco?

Prado — Sabemos, mas as vezes
NOS esguecemos, que as Crises sao Ci-
clicas— apesar de esta crise estar numa
intensidade muito grande. O que o pro-
dutor tem de fazer € guardar na época
boa. Em Mato Grosso, infelizmenten&o
temos feito isso. O Estado cresceu de

forma muito répida. Talvez este tenha
Sdo 0 Nosso erro: acreditar em crescer
mais do que deveria. Apesar de saber-
MOS que O crescimento construiu cida:
desem Mato Grosso. Ha 15 cidades que
s80 0 maior Indice de Desenvolvimento
Humano (IDH) de Mato Grosso e que
ndo existiam ha 15, 20 anos.

A Granja — Fala-se muito em
“administrar custos’ paraproduzir
soja com rentabilidade. Como isso
€ possivel sem comprometer a
produtividade?

Prado — E preciso gerenciar isso
até que ndo se comprometa a produtivi-
dade. Numa crise, é preciso realmente
fazer este aperto financeiro, mas desde
gue nd&o comprometa a produtividade.
Deixedelado asareasmarginaisqueexi-
gem maisinvestimentos. N&o plante.

A Granja— Um estudo da Em-
brapa aponta que, em regides como
Primaverado Leste/MT caso ocorra
umaincidénciafortedeferrugem que
obrigue detrés a cinco aplicagtes de
fungicida, o produtor s vai empatar
a relacdo custo/receita se colher ao
menos61 sacasha. Numasituacado as-
sim, é viavel plantar soja?

Prado — N&o é vidvel. Estivemos
em Primavera do Leste discutindo jus-
tamente esse assunto. O municipio tem
um problema sé&rio com a ferrugem. Ai
€ que entra 0 governo com pesquisas
por meio da Embrapa com novas varie-
dadesresistentes e com fungicidas mais
baratos. Teria que investir na pesquisa.
Faltaisso ao governo fazer.

A Granja — O senhor comenta
gue, paramanter a cotacdo maisalta,
poderiaser controladaaproducdo por
meio da &rea ou escala de venda.
Como seria isso?

Prado — Querer controlar mercado
éutdpico. Sevocé estiver numaativida-
de que esteja dando prejuizo, em pri-
meiro lugar por que aumentar a area?
N&o deve aumentar. Qual 0 segundo cri-
tério de gestdo? Diminuir. Mas por que
manter umaatividade no vermelho? Sair
daatividade é muito radical, afina ésua
vida, sua familia, seu negécio. Mas eu
Nao preciso manter amesma area. Pos-
so diminuir a &rea e ter lamais amao,
gerencié-lae dominélamelhor, contro-
lar melhor as pragas. Nao controlar o
mercado, que se auto-regula
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VITRINE

Biodiesel: o que
PLANTAR?

laborado pela Embrapa, o

Programa Nacional de Agro-

energia prevé aproducéo de
1 bilhao delitros de biodiesel apar-
tir de 2008. O programa inclui in-
centivos para a producéo de 6leo a
partir do dendé, babagu, girassol,
amendoim e outras culturas, man-
tendo exclusividade da cana para a
producdo de etanol. Na producéo do
biodiesel, a soja e a palmaaindasao
as mais competitivas, pela proximi-
dade com os grandes centros de
consumo.

As vantagens e desvantagens,
assim como a viabilidade das prin-
cipais culturas para a forma-
¢do do biodiesel, séo assunto
da reportagem de capa desta
edicdo. O Brasil tem area, di-
versidade produtiva e muita
ma&o-de-obra para ser um dos
maiores produtores de biodie-
sel do mundo. O caso da soja
€ um exemplo tipico. O Pais
produz atualmente 5 milhdes
de toneladas de 6leo de soja, e
a substituicdo de 2% do diesel
significa produzir mais 2 mi-
Ihdes de toneladas. N&o ha,
fora do Brasil, matéria-prima
capaz de sustentar tal volume.
Além disso, existem entre 80
e 90 milhdes de hectares de
area fértil de Cerrado, sem a
necessidade de derrubar uma
arvore sequer.

Quando projetos de biodie-
sel ainda estavam engatinhan-
do no Brasil, muito se falava

na producdo do 6leo de mamona.
Mas de |a para c4, muitas alternati-
vas viaveis no Brasil comecaram a
surgir. A mamona néo deixa de ser
umaopcao rentavel para o Nordeste.
E pode ser capaz de alavancar aeco-
nomia da regido, a partir da expan-
sdo do cultivo no semi-arido. Mas
assim como a mamona, € preciso
considerar a viabilidade econbémica
de todas as culturas, nos aspectos
custo e producdo em escala. Do con-
trério, o ProgramaNacional deAgro-
energiapode, assim como outras ini-
ciativasem prol do biodiesel, fracas-
sar no meio do caminho. =
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Selo Combustivel Social

O GrupoAgropalma, maior produtor de 6leo de palmadaAmérica
Latina, recebeu o Selo Combustivel Social, concedido pelo Ministério
do Desenvolvimento Agrério (MDA). Com o selo, que tem validade de

dois anos, a companhia assumiu 0 compromisso de comprar matéria-
prima de agricultores familiares ou cooperativas e oferecer capaci-

tacdo e assisténcia técnica aos pequenos produtores. Desde

Semeato celebra 2002, a Agropaima desenvolve o Projeto Piloto de
AgriculturaFamiliar do Dendé, quejacon-
40 anos templa 150 familias.

No Brasil dos anos 60, a maior parte
do maquinario agricola eraimportada.
Devido a falta de pecas de reposi¢ao, .
em 1965 foi fundada, em Passo Fundo/
RS, a MecanicaAgricola Rossato Ltda.
Comaexpansao da economia agraria,
naquela década, a empresa mudou
seunome para Semeato S/A, adotando
papel inovador e pioneiro na industria,
através de experiéncias com o novo e
revolucionario sistema de plantio direto,
até entdo inédito no Brasil. Aempresa,
dirigida por Roberto Rossato (foto)
tornou-se pega-chave na divulgagéo do
PD, com maquinas agricolas para
diferentes culturas e regiées do mundo.
Ao longo dos 40 anos, completados
em 2005, a Semeato segue investindo
em tecnologia e busca sempre manter
um alto nivel de satisfacdo dos

T ey A primeira colheitadeira
a gente nunca esquece

Centro-Sul disparana
producéo de alcool
combustivel

A crescente demanda mundial por
combustiveis renovaveis e o aumento
das vendas internas de veiculos
bicombustiveis prometem impulsionar
a producéo de alcool combustivel no
Centro-Sul do Brasil. Estudo realizado
pela Lafis Consultoria mostra que a producao de alcool em 2005
chegara a marca de 15 bilh&es de litros. O niamero representa um
aumento de 10,4%.

H&40 anosfoi fabricadaaprimeiracolheitadeiraautomotriz
no Brasil. O lancamento da colheitadeira SLC modelo
65-A, produzidaem Horizontina/RS, foi feitonodia5de
novembro de 1965. O equipamentofeito pelaempresa
gaucha Schneider Logemann & Cia.
teveseu projetoingpiradonomodeo
55 da John Deere. Desde esta data
histéricaparaaindustriabrasileira
de equipamentos, afabricadeHo-
rizontina for nece modelos cada vez
mais produtivos e eficientes para 0s
agricultoresdoBrasil.
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Pioneirismo em agrossilvicultura

E do Brasil que sairdo os primeiros resultados sobre o convivio daflores-
ta de eucaliptos em consd@rcio com agricultura e pecuaria. A pesquisa,
inédita no mundo, € resultado de uma parceria entre a Universidade

Federal de Santa Maria (UFSM), a Albert-Ludwigs Universidade de Frei- “if§

burg (Alemanha) e a Votorantim Celulose e Papel (VCP). O monitora-
mento vai fazer uma série de levantamentos em Candiota/RS, ao
longo de sete anos, periodo necessario parao crescimento de uma
floresta de eucalipto no Brasil. O custo do projeto esté estimado
em US$ 200 mil até o ano de 2012.

Cerveja a base de café

A Nestlé apresentou a patente para a elaboracao
de uma bebida fermentada sem dlcool feita com
café, que possui aparéncia de cerveja. A
bebida foi elaborada pela subsididria de
inovacao e criacao de novas tecnologias
da Nestlé, a Nestec. Fermentada, ela
, pode ser usada como base para produtos
A com alta concentracdo de cafeina, como
energéticos. A bebida terd aparéncia de
cerveja, i@ que forma o tradicional
“colarinho” de espuma quando servida. A
idéia de uma cerveja de café, sem dicool,
tera espaco po mercado no futuro.

™= 1B

Vpera

Basf lanca Unidades
de Monitoramento
e Diagnose
de Doencas da Soja

A Basf deu inicio a um programa inédito
que disponibiliza aos sojicultures brasilei-
ros unidades de monitoramento, os Mini-
labs, com o objetivo de detectar, prevenir
e combater com eficdcia as doencas que
atingem as plantagdes de soja, principal-
mente a ferrugem. Na primeira etapa do
projeto, seréio 450 unidades instaladas nos
canais de distribuicio da empresa, entre
revendas e cooperativas associadas, localizadas nas principais regiées pro-
dutoras de soja do Brasil. Os Minilabs estéo equipados com lupas microscé-
picas capazes de aumentar a imagem da folha da soja em 80 vezes e
proporcionar a correta identificacéo dos sintomas das doencas foliares.

Fungicidas para soja

Os fungicidas com nome comum tiofanato metilico +
flutriafol possuem 3 estrelas no que se refere ao indice de

eficiéncia no controle da ferrugem asiatica da soja, ou seja,
apresenta indice superior a 86% de controle. O dado foi
publicado incorreto em reportagem na edicao de novembro.

A variedade de arroz desenvolvi-
dapelo Instituto Agronémico (IAC),
o arroz preto IAC 600, seré produ-
zida e comercializada nos Estados
Unidos com o mesmo nome adota-
do no Brasil. A¢ao foi definida pelo
acordo de cooperacéo técnica as-
sinado entre o IAC e a Texas Rice
Improvement Association (TRIA),
associacdo norte-americana pro-
dutora de sementes de arroz. Pelo
acordo, serdo incrementadas as
atividades de pesquisa e incenti-
vado o projeto de melhoramento
genético de arroz especial. A as-
sociagao, que tem apoio técnico da
Universidade do Texas, ird ainda
repassar US$ 0,50 por saca de ar-
roz IAC 600 vendida nos EUA.

A GRANJA -
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AQUI ESTA A SOLUCAO

CODORNAS podem gerar bons negocios

Tenho interesse em comegar um pegueno negocio de criagéo de codornas,
com foco principal navenda de ovos. E possivel receber alguma orientacéo de
vocés de como dar a partida e colocar estaidéia na pratica? Agradeco qual quer
indicacdo de bibliografia e sites sobre o tema.

Atenciosamente

Vitor Hugo Lucena
Pocos de CaldasMG

R —Caroleitor, quemresponde seu
guestionamento é o Servico Brasileiro
de Apoio as Micro e Pequenas Empre-
sasde Minas Gerais (Scbrae/MG), que
temumyvasto material sobre o assunto.
Se 0 seu objetivo é a postura, pode co-
locar 216 codornas por metro quadra-
do. Em um plantel exclusivo para a
postura, ndo € preciso manter o ma-
cho. De acordo com as orientacdes do
Sebrae/MG, depoisde seremcolocadas
as gaiolas para postura, as codornas
precisamde maisde duas semanaspara
iniciar a produgdo. Aos 42 ou 45 dias,
depois de ganhar emmédia maisde 25

gramas de peso, atingema maturidade
sexual einiciama postura. Comracao
e tratos adequados, € possivel aumen-
tar a eficiéncia produtiva. As codornas
botam, em média, um ovo com 8 a 10
gramas de peso por dia.

As instalagBes de postura devem
ter formas e tamanhos variados, dan-
do condic¢des para a ave desenvolver
seu potencial genético, explica o Se-
brae. O indicado é usar instalacdesde
alvenaria com telhas de barro. O pé
direito deve ter entre 2,5 cma 3 me-

tros para permitir boa ventilagdo. O
galpéo deve ser construido no sentido
leste-oeste, para que os raios de sol
incidam o dia inteiro sobre a cume-
eira, sem atingir diretamente o inte-
rior da construgdo. E preciso manter
um espaco vazio de pelo menos 80 cm
apos o ultimo andar (o maximo reco-
mendado € de cinco andares de gaio-
las), para boa circulacéo de ar. Mais
informacdes podem ser obtidasno site
www.sebraemg.com.br ou pelo telefo-
ne (31) 3269-0180.

RANICULTURA exige cvidados

Meu nome é Tiago Davi, sou técnico agricola e gostaria de ter algumas
informagdes a respeito de criacdo de ra. Moro em Aracatuba/SP e queria
criar ra para consumo domeéstico, algo entre 100 e 200 ras. Voceés teriam
dados sobre ranério e onde compro os girinos? Fico muito grato.

tiago.davi@ig.com.br
Aracatuba/SP

R — Prezado Tiago, para montar um ranario, vocé pode obter todas as

informagdes no site www.setor pesqueiro.com.br/ranicultura. Recomenda-se
aadocédo de alguns cuidados para que a producdo tenha sucesso. Osanimais
devem ser criados em um ambiente preparado de forma adequada, com con-
trole de qualidade da &gua, temperatura ambi ente recomendada, instalagdes
bem acabadas (0 piso ndo pode ser aspero, por exemplo) e com limpeza
periddica. Ostanques devem ser higienizados, com a retirada das sobras de
racéo e um niimero adequado de animais por tanque, para que nao fiquem
amontoados. Os girinos podem ser adquiridos junto a Unesp, campus de
Jaboticabal ou Botucatu, bastando entrar em contato para fazer a progra-
macao da retirada. | nformactes pelo telefone (16) 3209-2600, ramal 2864.

MILHO DOCE é
alternativa para o
produfor

Ouvi falar que o milho doce pode
ser uma boa alternativa, mas néo te-
nho conhecimento a respeito dessa
cultura. Vocés poderiam me mandar
alguma informacdo paraver sevalea
pena investir? Estou curioso para sa-
ber se é interessante investir nesse
negdcio. Agradeco agentileza.

Abrago.

José Luis Oliveira
Miranorte/TO

R —Prezado Jos2 Luis, a Embrapa
Milho e Sorgo explica que a escolha da
cultivar a ser plantada depende da fi-
nalidade e do mercado consumidor aque
aproducéo sedestina. “ O produtor deve
levar emconta a forma de producdo ea
sua integracdo com outras atividades.
Seoprodutor optar pel o sistema de con-
trato com indlstrias enlatadoras, deve
obedecer a cronogramasrigidos e utili-
zar intensamente sua area, comdiversos
e sucessivos plantios’, orienta a Em-
brapa. Para processar industrialmente
o milho doce, é necessario observar al-
gumas exigéncias. asespigasdevemter
comprimento e didmetro uniformes; os
graos devem ter tamanho e grau de
maturacao semelhantes, para queo pro-
duto sgja uniforme e de alta qualidade.
Indica-se, para se obter esse objetivo,
que sgjam plantadas sementes de hibri-
dos de milho. O milho doce tem alto
valor nutritivo e caracteristicas pro-
prias, como o sabor adocicado. Na con-
dicdo demilho verde, éindicado parao
consumo humano, como milho em espi-
gaegraosverdesenlatados. Ummerca-
do promissor para o milho doce é na
forma de milho cozido em espigas nas
regides onde o milho verde normal j4 é
consumido emlarga escala.
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ANALISE DO SOLO garante bom desempenho

Sou alunado curso técnico de agri-
cultura e estou preparando uma pes-
quisa sobre andlise de solo. Qualquer
informag8o sobre o0 assunto seria de
muita importancia para a pesquisa.
Fico no aguardo de um retorno, se
possivel.

Laura Souza
Cuiabd/MT

R — Laura, a Embrapa Solos é
categoérica ao ressaltar a importan-
cia da andlise de solos para o bom
desempenho da agricultura. Segundo
ostécnicos, é a partir dos resultados
obtidos na andlise que sera feita a
recomendacéo da adubacéo e cala-
gem (adicdo de calcario para cor-
rigir a acidez do solo) na area a ser
plantada. O Instituto Campineiro de
Anadlise de Solo e Adubo lembra que
a andlise do solo possibilita maior
produtividade, além de quantificar
caréncias e excessos que o solo apre-
senta, constitui o principal critério
para diagnosticar a acidez do solo e
deficiéncias de macro e micronutrien-
tes, permitindo a aplicacéo adequa-

da e a racionalizagdo dos insumos
agricolas. No entanto, esta ainda ndo
€ uma realidade no Brasil. Pegando
como exemplo um estudo da Univer-
sidade de Passo Fundo (UPF/RS), em
apenas 18% das areas cultivadas no
Rio Grande do Sul sdo feitas anéli-
ses de solo.

O professor Alcido Kirst, do De-
partamento de Quimica e Fisicae Res-
ponsavel Técnico da Central Anali-
tica da Universidade de Santa Cruz
do Sul/RS (Unisc), lembra que, em
razao das pequenas quantidades exi-
gidas pelas culturas, as deficiéncias
de micronutrientes sdo as Ultimas que
aparecem em solos cultivados origi-
nalmente férteis. O aumento da pro-
dutividade, aliado a uma maior apli-
cacdo de calcério, podera acelerar o
processo de remogéo de micronutrien-
tes do solo, que se ndo for devida-
mente acompanhado pode gerar con-
seqUiéncias tanto econdmicas quanto
ambientais. Por isso, saber o teor dos
micronutrientesemsolose plantastor-
na-se fundamental para o gerencia-
mento da produtividade.

O BRASIL AGRICOLA

agranj2
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CARTAS FAX E-MAILS

FERRUGEM

Muita gente reclama deste
Pais e de seus dirigentes, e com
raz&o, mas tem muita coisa por
agui dando certo. Eu vejo como
exemplo desta minha posi¢éo o
Consorcio Antiferrugem, que,
pelo que li, mobilizou gente de
um monte de lugares, Embrapa,
universidades, Emater e assim
por diante. Incrivel como isso
deu resultados, pois hoje ndo
existe mais segredo para com-
bater aferrugem. Este Pais tem,
sim, coisas muito boas.

Gabriel Patricio Andrade

Ri0 Verde/GO 5
_S
FERRUGEM Il Impostos: CARGA PESADA
Ao ler areportagem sobre aferrugem (edicdo 683), lem- Achei muito interessante e verdadeiraa repor-
brei-me daguelas pessoas que s3o contra o uso de produtos tagem sobre os tratores populares, que so S&0 po-
quimicos na agricultura. O que aconteceria com a nossa pulares paraboi dormir (Populares no campo, néo
soja caso ndo fosse possivel combater este mal t30 devasta- no bolso, edicdo 683). Custam demais para quem
dor. Regifesinteiras do Paisiriam afaléncia. Imagine o Es- € pequeno Como eu e meus vizi nhos. Estéd na hora
tado de Mato Grosso n&o conseguindo mais produzir soja? de os IMPOstos calrem um pouco, para real mente
Sim, porgue soja com ferrugem (e sem tratamento) morre. amecanizagao se tornar popular no campo. E nao
Realmente, s6 quem esté bem distante da realidade agricola apenas nas lavouras dos grandes. Mas ai acho que
empunha tais bandeiras do politicamente correto. € pedir demais.
Abrado Schneider Wiladimir Pereira
VigosaslMG 1jui/RS
PLANTIO DIRETO sempre

Todos nos temos o vicio de culparmos os go-
VErnos, a ma sorte e até o pobre Sdo Pedro pelos
problemas que afligem 0 nosso campo. Mas as
vezes a culpa é nossa. Eu digo isso depois de ler
areportagem sobre os beneficios do plantio dire-
to (Segredo de Quem Faz, edicdo 683). O entre-
vistado (Pedro Freitas, pesquisador da Embrapa
Solos) fala com propriedade e conhecimento dos
beneficios do plantio direto a 23 milhdes de hec-
tares que utilizam o sistema. Por isso, ndo ha des-
culpa: quem estaforado plantio direto esta é per-
dendo produtividade, producéo e até dinheiro.

Ubaldo Hertz
Ribeirdo Preto/SP

Acesse www.agranja.com ou mail@agranja.com
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CADERNO H

Homem com H maiusculo

orincrivel queparecaoBrasi| temum homem assim, ape-

sar dos maus exempl os que comegam na Presidénciada

Republica e vao até o mais insignificante vereador. E
6bvio que este homem ndo mama nas tetas do contribuinte. Ele
€0 préprio contribuinte. Nao tem gjudagovernamental. Ndo faz
parte de nenhuma ONG, nem de associagdo filantrépicaou reli-
giosa. E simplesmente ele. Eleémaisele etédo somenteele.

Onde mora? Em S&o Jerénimo/RS, um municipio perto de
Porto Alegre. Tem 60 anog, com trésfilhos. Suaatividade diz
respeito ao agronegdcio. E um médio industrial eumidealista
do tamanho daAmazbnia. Seu home: Silas Silveira, 0 homem
gue entregaa Mensagem a Garcia.

Aqui vamos contar um pouquinho de suaag&o. VVocé, leitor,
vai perceber de cara que €le é uma pessoa excepcional .

Foi assim: em setembro de 1985 aconteceu o terremoto do
México, que deixou 12 mil mortos e 40 mil feridos. No diado
terremoto, o entdo presidente Sarney, acaminho daONU, pas-
sou na Cidade do México e apareceu na televisdo e, na sua
caracteristicaverborragia, prometeu que o Brasil de imediato
gjudariaasvitimas dacatastrofe. Silasviu o anlincio natelevi-
sd0 e acreditou no papo furado. Decidiu nahora, por impul so.
Voou para Brasilia com trés maquinas cortadeiras de concreto
desuaproépriafabricacdo. Foi oferecer gjudacomo voluntério.

Chegando a Brasiliacom o oferecimento, foi tragado pela
burocracia. Onda pra c4, onda pra |4,
chuteaqui, chuteacold. Umterror. Mas,
por incrivel que parega, acrueldade dos
burocratas nao conseguiu dobrar o seu
objetivo previamente tracado. Silas,
mesmo trépego pelo lero-lero inconse-
guente e irresponsavel, sem gjuda de
ninguém, ando ser de sua obsessdo de
gjudar, foi ao Bradescdo solicitar um
empréstimo. Como eracliente delonga
dataecomfichalimpa, deimediato con-
seguiu suficiente numerario paraempre-
ender aviagem.

Resumo da lengalenga: se mandou
so0zinho com recursos proprios.

Chegando ao México, logo viu que o drama era imensa-
mente maior do que eletinha previsto.

Ficoula30 dias, atéo visto de entradater caducado. Afi-
nal, ele eraum mero turista.

Quantas vidas salvou?

Silas, em sua modéstia, diz que ndo sabe. Afinal, o papel
deleeracortar o concreto armado. Nesse momento, asfamilias
dasvitimas, voluntarios e bombeirostratavam de resgatar cor-
pOs ou pessoas Vivas. E ele, assim que terminava o seu servi-
¢o de permitir o a cance das pessoas, j& era puxado pelo brago
para comegar outro servico, pois ndo havia tempo a perder,
mesmo porque 0 desespero das pessoas era enorme e, afinal
de contas, sempre ha uma esperanca.

Nesse sentido, Silas explica que muitas vezes as pessoas
vivas debaixo dos escombros conseguem estar junto a uma
torneirad’ aguaou perto de alimentos que todo o apartamento
0u casa possui. Dai o motivo de as vitimas conseguirem so-
breviver véarios dias apds o terremoto.

Virou herdi brasileiro no México. Tanto assim que recebeu
do Comandante Geral do Exército umacondecoracdo, por ex-
cepcionais servicos prestados ao pais, com atropaem forma,
inclusive Marinha e Aeronautica.

Ele coloca a alma para
ajudar a humanidade em
gualquer parte do globo
terrestre, onde ele e mais
trés cortadeiras podem

levar alivio para quem mais
necessita

No Brasil, naépoca, ninguém tomou conhecimento do seu
trabalho fora de série. Silas partiu discreto e voltou mais dis-
creto ainda.

A partir desse episddio, Silasndo parou mais. Naquele mes-
mo ano, ainda esteve em Ruiz, na Coldmbia, e, dois anos de-
pois, aindano governo Sarney, esteve no Equador, onde acon-
teceu um fato bizarro: um helicéptero desceu junto aele e duas
jornalistas inglesas ndo puderam acreditar que um brasileiro
oriundo de um Pais em moratéria, com péssima imagem no
exterior, pudesse ter alguém ajudando quem quer que fosse.
Silas, por outro lado, ficou indignado com o pré-julgamento e,
apartir dai, decidiu usar sempre umacamisetado Brasil.

Quem se lembra do terremoto que devastou regides intei-
ras da Argélia? Pois bem, Silas esteve |4, um pais de lingua
arabe, onde poucos falam francés e, quase ninguém, inglés.
Chegando a capital, Argel, foi procurar quem |he pudesse dar
umamao parair ao interior, nasregides atingidas pel o desastre
gue quase nunca acontece nas capitais.

Nesse esforco, aleluia, encontrou-se com alguém quefala-
va portugués. Quem? Ora, quem: um vendedor da Randon,
tentando vender seu peixe as autoridades argelinas.

A estadanaArgéliafoi dificil, cansativa, extenuante.

Navolta, Silas, pensou: dever cumprido.

“Jafui muito além do que eu mesmo me havia pre-
destinado.”

Junho de 1990. Trinta e cinco mil
mortos e 100 mil feridos, 500 mil desa:
brigados. Onde? No Ird. E o Silas? E
obvio, |aesteve ele sem falar umadni-
ca palavraem arabe. E claro, com di-
nheiro do seu préprio bolso.

Dezembro do ano passado, tsuna-
mi. No mesmo diadanaticia, Silasvoou
de S0 Paulo aLondresede laparaa
India

Contabhilizou 20 diase 20 noitesde
permanente trabal ho junto aos escom-
bros. Quase ndo dormiu.

Depois de toda essa maratona ain-
dateve tempo de ir ao Sri Lanka, onde permaneceu durante
novedias. Agora Silasjurou de si parasi mesmo:

“Estou com 60 anos. Minha cotade gjuda decididamenteja
esté preenchida com juros e corregdo monetaria’.

Outubro de 2005.

O Paquistéo tremeu e adreade Caxemiravirou po.

Silastambém tremeu. Tremeu e se mandou. Silasdiz quea
maior tragédia aconteceu agora, outubro de 2005, no Paquis-
t80. A cidade de Balakof foi total mente destruida. N&o sobrou
nada. Nem vida. Nem pedra. SO p6 de areia.

Por tudo isso que Silas faz e por certo ainda farg, vamos
abrir umagrande e merecidaexcegdo. Vamosregistrar que Silas
éfundador-proprietario daEmpresaBristol, que fabricacorta-
dor de grama, perfurador de solo, rogadeira, rabeta acoplada
ao motor damotosserra, cortador abrasivo, perfurador de solo,
furadeira, fumigador e bombad’ gua. Uma pequena publicida-
de. E anossasingelamaneirade homenagear Silas. Afinal, ele
colocaaama paraajudar a humanidade em qual quer parte do
globo terrestre, onde ele e mais trés cortadeiras podem levar
alivio paraquem mais necessita.

Neste limiar de proximo Natal e Ano Novo, Silas € uma
fonte de inspiragéo, admiragdo e respeito para todos nés. =
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REPORTAGEM DE CAPA

A era do biodiesel
no campo

O campovai gerar maisdo quealimentos.
E da lavoura que sairé o t&o esperado

combustivel parareduzr adependénciado
petroleo, que, alémdeser umaenergiando-
renovavel, tem os pregos elevados a cada
ano. Soja, mamona, dendé, coco, babacu,

girassol, canola, amendoim e algodao seréo cada vez mais explorados
para a producéo de biodiesel, no que depender do Plano Nacional de
Agroenergia, lancado em novembro pelo Ministério da Agricultura

do Brasil ganhara outro destino

gue ndo a producdo de alimen-
tos. Lavouras de soja, mamona, dendé,
coco, babagu, girassol, canola (colza),
amendoim e algodao também vao gerar
biodiesel. Esta é a grande aposta do
governo brasileiro como alternativapara
reduzir adependénciado petrdéleo, cujo
barril esta cadavez mais caro etem re-
servas limitadas. “A agricultura é uma
dternativaviavel, do ponto devistaeco-
némico, socia e ambiental, para a ge-

P arte da colheita de oleaginosas

Cristine Pires
cristine@agranja.com

racéo de energia renovavel. A produ-
¢ao de dlcool, a partir da cana-de-acU-
car, € um exemplo mundial de sucesso
por substituir parte substancial da ga-
solinano transporte. Queremos repetir
0 MEeSMO processo para o biodiesal”,
destacou o ministro daAgricultura, Ro-
berto Rodrigues, na apresentacdo do
Plano Nacional deAgroenergia.

A iniciativa, coordenadapelo Minis-
tério daAgricultura, relineaindaas pas-
tas de Minas e Energia, Ciénciae Tec-
nologia e Meio Ambiente, Embrapa,

B

pesquisadores, professores e produto-
res rurais. “Trata-se de um esforco
nacional e o Brasil sai nafrente ao defi-
nir uma politica especifica para o se-
tor”, ressalta o presidente da Embrapa,
Silvio Crestana. O Plano Naciona de
Agroenergiaconta.com o apoio da Cé
mara Setorial da Cadeia Produtiva de
OleaginosaseBiodiesd, criadosem no-
vembro. O objetivo é dar o suporte ne-
cessario para a pesquisa, desenvolvi-
mento einovagdo paraproduzir biomas-
sa e transformé-la em energia.



As alternativas sdo varias. Além do
biodiesel, o programa contempla mais
guatro grandes areas, que sao o etanal,
residuos agroindustriais, florestas ener-
géticas e biogas. Mas é no biodiesel que
esta um dos grandes desafios imedia-
tos. O Brasil tem um projeto de produ-
zir 800 milhBesdelitrosdebiodiesel em
2008, paraatender aumademandacom-
pulsdria de misturar até 2% ao diesel.
“Precisamos produzir esses 800 milhdes
de litros no curto prazo. Ha um projeto
de longo prazo que prevé a substituicdo
substantivade parcelado diesel brasilei-
ro por biodiesel. E um desafio impor-
tante porque passapor plantagdo devas-
tas areas com os produtos rel acionados
ao biodiesel e por processos de trans-
formacéo que ndo sdo simples’, afirma
Rodrigues.

Entre as primeiras medidas a serem
adotadas estdo a formagdo de um con-
sorcio naciona (que serdconstituido por

-!1‘4 L___aﬂ ¥l L.i‘u;

instituicoes publicas e privadas), um
fundo naciona (para captagdo de re-
cursos) e de um comité gestor para
tomada de decisoes. “Também esta-
mos formando emendas parlamen-
tares com o foco no tema agroener-
gia’, informa Crestana, que também
trabalhaparacriar aunidade Embrapa
Agroenergia
Paisdeoportunidades—A gran-
devantagem do Brasil nacorridapelo
biodiesel é que o Pais tem uma das
maiores variedades disponiveis para
fabricacdo do combustivel. “ Enquan-
to nos Estados Unidos a alternativa se
restringe ao milho e na Europa é ape-
nas a canola, ho Brasil temos mais de
dez opcoes’, destaca Crestana. Com
0 plano, seréo estudadas soluctes para
questBes como a falta de sementes e
0 levantamento das éreas mais apro-
priadas por meio de um zoneamento.
“Temos variedade e manejo. Agora, o

desafio éatecnologiaagrondmica’, diz
0 presidente da Embrapa.

No caso da soja, atecnologia agro-
noémicajaestadisponivel, poiséames-
ma para a producao de éleo para ali-
mentagdo quanto para o combustivel.
Por estar presente em quase todo o
Pais, a soja deve ser uma das princi-
pais culturas utilizadas no processo de
largada de producéo do biodiesd. “A
sojatem vocagdo para produzir protei-
na, € ndo 6leo. Hoje, sdo colhidos de
500 a 600 kg por hectare, enquanto sdo
necessarias dez vezes mais do que isso
parater competitividade no biodiesel”,
explica Décio Luiz Gazzoni, pesguisa
dor da Embrapa Soja e secretério-exe-
cutivo da Camara Setoria da Cadeia
Produtivade Oleaginosas e Biodiesdl .

Além da soja, as opgdes ficam cen-
tradas, neste primeiro momento, em
oleaginosas anuais. O dendé aparece
como umaaternativainteressante para
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alargada do plano, umavez que ren-
dede 5 a6 toneladas de 6leo por hec-
tare. A canola rende pouco mais do
gque a soja—de 1 a 1,5 tonelada por
hectare —, mas sua participacéo tam-
bém deve concentrar-se mais no co-
mego das atividades. O que 0s pesqui-
sadores buscam sdo alternativas para
médio elongo prazo, e ai entram cultu-
ras até entdo pouco expl oradas paraa
confecgdo de combustivel. “E 0 caso
do pinhdo manso, amendoim e macal-
ba’, relata Gazzoni.

O pinh& manso estd em um est&
gioinicial, com organizagéo de pesqui-
sas e formagdo do banco de germo-
plasma. “Precisamos saber como ob-
ter o melhor rendimento dessa cultura,
estudando doengas e pragas’, explica
0 pesquisador da Embrapa Soja. No
caso damacalba, o objetivo é eliminar
0s espinhos e reduzir o tamanho do
coqueiro de 15 metros para algo em
torno de 2,5 metros, de forma afacili-
tar a colheita (sdo cerca de 5 toneladas
por hectare). A perspectiva é que, de
10 a 15 anos, a producéo de biodiesal
esteja apleno vapor.

I ncentivo ao produtor — Entreas
principais vantagens para o produtor
estdo areducdo de impostos e garantia
de compra, principamente para agri-
cultoresfamiliaresdetodo o Pais, apon-
taAmélio Dall’ Agnol, pesquisador da
Embrapa Soja. Segundo ele, hoje os
tributos somam US$ 87,19/metro cu-
bico para o diesel, mesmo valor re-
colhido para 0 metro cubico de bio-
combustivel. Com a promulgagdo da
Lei n° 11.116/2005, que define o
model o tributério federal aplicavel ao
biodiesel, e do Decreto n°5.457/2005,
gue regulamenta 0 modelo tributério
incidentes sobre o biodiesel, os tribu-
tosreferentes ao Pl S/Pasep e Cofinsfo-
ram reduzidos. O valor é de US$ 60,81/
metro cubico de biocombustivel seele
for de mamona e dendé cultivados no
Norte e Nordeste para qualquer tipo
de produtor. Sera de US$ 28,00/me-
tro cubico de biocombustivel para
qual quer cultivo, em qual quer regiéo,
desde que seja agricultor familiar e
isento para o produto proveniente de
agricultor familiar que cultiva mamo-
na e dendé no Norte e Nordeste. Es-
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Crestana: ‘‘Brasil sai na frente ao definir
uma politica especifica para o setor”

t& em estudo, ainda, aisen¢do daCIDE
edo ICMS.

Dall’ Agnol acredita que os princi-
pais desafios estéo vinculados a capa-
cidade de cultivar plantas oleaginosas
com eficiénciaparaproduzir biodiesel
de forma competitiva em relagdo ao

| Feliciano Arajo

diesel provenientedo petréleo. “Haum
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Brasil tem muito o qué avancar

Brasil ainda precisa avancar mui-

to em biodiesel. Depois das
importantes iniciativas realizadas nos
anos 80, os investimentos nessa area fi-
caram praticamente estanques e as dis-
cussdes sobre o tema somente voltaram
a pauta em 2002, com a criagdo do
Programa Nacional Probiodiesel.
“Infelizmente, o planejamento pro-
posto para este programa nao foi
implementado pelo novo governo, por
ter sSido avaliado como excludente, cen-
tralizador e orientado a beneficiar gran-
des produtores da agricultura mecani-
zada”, diz o professor Luiz Pereira Ra-
mos, especialista em biodiesel do De-
partamento de Quimica da Universida-
de Federal do Parana (UFPR).

Na avaliacdo do especialista, se 0
Pro-Biodiesel tivesse continuado, te-
ria dado excelentes resultados, pois es-
tava bem elaborado, teve representati-
vidade direta do setor produtivo e da
sociedade em seu desenvolvimento, pri-
orizava 0 uso da rota etilica e contava
com a participagdo do Unico produtor
nacional da época. Mais recentemen-
te, 0 governo brasileiro criou o Pro-
grama Nacional de Producéo e Uso de
Biodiesel (PNPB), por meio do Decre-
to Lei n°11.097, de 13 de janeiro de
2005. Esse programa foi concebido
como um esfor¢o interministerial que
objetiva implementar, de forma susten-
tavel, tanto técnica como economica-
mente, a producdo e o uso do biodiesel
no Brasil, com enfoque na inclusio so-
cial e no desenvolvimento regional via
geracdo de emprego e renda.

Ramos lembra que, inicialmente,
poucas universidades brasileiras apre-
sentavam grupos de pesquisa direta-
mente relacionados com a cadeia pro-
dutiva do biodiesel. No entanto, se-
gundo €ele, de uns anos para ca, pelo

menos uma instituicdo de ensino e pes-
quisa, em praticamente todas as uni-
dades da federacdo, dedica-se de algu-
ma forma as questdes que tém
sido priorizadas pelo Programa Nacio-
nal de Producéo e Uso de Biodiesel.

Em fungdo da amplitude do progra-
ma, essas linhas de pesquisa e desenvol-
vimento s8o as mais variadas, cobrindo
desde questbes agronémicas e edafocli-
maticas até a identificacdo de novas tec-
nologias de uso ou destinacédo dos co-
produtos do processo, especialmente a
glicerina e tortas ou farelos de oleagino-
sas. A questdo principal para todas essas
iniciativas de desenvolvimento, sgja qual
for 0 estado em que se encontrem, €, indis-
cutivelmente, o financiamento. ‘“ Infeliz-
mente, a urgéncia com que se pretende
implementar o biodiesel no Brasil ndo foi
precedida pelo investimento necessario
em nucleos de investigagao cientifica, ou
mesmo pela abertura de linhas de finan-
ciamento adequadas para fomentar a ini-
ciativa privada”, lamenta Ramos.

Facil adaptacdo — Em diversos
paises, o biodiesel ja é uma realidade.
Na Alemanha, por exemplo, existe uma
frota significativa de veiculos leves, co-
letivos e de carga que utilizam biodiesel
derivado de plantacOes energéticas (ca-
nola), cuja distribuicao é feita em mais
de mil postos de abastecimento. Essa rea-
lidade pode chegar ao Brasil. Além de
todos os programas de incentivo que es-
tdo sendo propostos, o Pais conta com
uma caracteristica fundamental desse
combustivel para dar o impulso a pro-
ducdo: a adaptabilidade.

De acordo com o professor, a grande
compatibilidade do biodiesel com o die-
sel convencional o caracteriza como uma
alternativa capaz de atender a maior parte
da frota de veiculos a diesdl ja existente
no mercado, sem qualquer necessidade
de investimentos tecno-
I6gicos para a adapta-
¢ao dos motores. ‘' 1sso
representa uma vanta-
gem indiscutivel diante
do uso de outros com-
bustiveis limpos, como o
6leo in natura, as micro-
emulsBes, o0 gas natural
ou o biogas, que reque-
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Competitividade de cada cultura é que

vai determinar sua viabilidade na
producéo do biodiesel

rem uma adaptacdo consideravel, para
gue o desempenho exigido pelos mo-
tores sgga mantido”, explica Ramos.

Ele acredita que a viabilidade de
cada matéria-prima dependera de suas
respectivas competitividades técnica,
econdmica e socioambiental, que pas-
sam, inclusive, por importantes aspec-
tos agrondmicos. Entre eles estdo o
teor em Oleos vegetais, a produtivida-
de por unidade de area, o equilibrio
agrondmico e os aspectos relaciona-
dos ao seu ciclo vital. Também deve
ser dada atencdo a diferentes sistemas
produtivos, a eventual sazonalidade e
sua adaptacao territorial, que deve ser
tdo ampla quanto possivel.

N&o sio apenas 0s aspectos agro-
némicos que se tornam essenciais
para que determinada oleaginosa
apresente competitividade como ma-
téria-prima para a producédo de bio-
diesel. Ramos lembra que também séo
importantes aspectos tecnol 6gicos,
como a complexidade exigida para
0 processo de extracdo e tratamento
do dleo; a presenga de componentes
indesejaveis no 6leo, como é o caso
dos fosfolipideos, que estdo no 6leo
de soja; o teor de acidos graxos
poli-insaturados; o tipo e teor de
acidos graxos saturados; e o valor
agregado dos co-produtos, como
hormdnios vegetais, vitaminas, an-
tioxidantes, proteina e fibras de alto
valor comercial.

Além disso, as oleaginosas apre-
sentam diferentes teores de 6leos ve-
getais e a complexidade exigida para
a sua extracdo pode contribuir nega-
tivamente para a viabilidade do pro-
cesso. “ Matérias-primas de baixo teor
de dleo, como a soja, exigem procedi-
mentos de extracdo caros e relativa-
mente complexos, que praticamente
restringem a sua viabilidade aquelas
regides em que ja exista uma razoavel
capacidade instalada para o esma-
gamento de grdos’, afirma Ramos. Ja
as oleaginosas de maior teor em éleo,
com processos de extragdo mais sim-
plificados, apresentardo melhor com-
petitividade econémica, por ndo exi-
girem a instalacdo de operacdes uni-
térias complexas para cumprir esse
objetivo. O nimero de etapas neces-
sario para o pré-tratamento vai de-
pender da qualidade do 6leo, garan-
tindo assim a qualidade do produto.

72 e ME




interesse enorme de parte dos produ-
tores de oleaginosas, principa mente,
por visumbrarem a possibilidade de
produzirem seu préprio combustivel, e
assim diminuir os custos de producao,
€ 0 surgimento de um novo mercado
para seus produtos, 0 que incrementa-
ria seus ganhos’, afirma.

O potencial do biodiesel é enorme.
SO para atender as demandas geradas
pelos percentuais de biodiesel a serem
adicionados ao diesdl, sera necessario
passar dos atuais 100 milhdes de litros
para 750 milhGes em 2008; para 1,2
bilh&o de litros em 2010; para 2,2 bi-
Ihdes de litros em 2013 e assm pro-
gressivamente até 2025, quando seréo
20% de biodiesel adicionados ao die-
sal. “1sso sem contar com as enormes
possihilidades que vém de fora, jaque
0 biodiesel émenospoluente queo die-
sel e podera ser comprado pelos paises
desenvolvidos parareduzir suacotade
poluicdo e assim cumprir com as de-
terminagles do Protocolo de Kyoto”,
argumenta. O ided, diz o pesquisador,
€ que sgjam desenvol vidos equi pamen-
tos industriais de grande e pequeno
portes que permitam transformar com
eficiénciao 6leo vegetal em biodiesel.

Os custos de produgdo sdo muito
variaveis e dependem da cultura, do
nivel tecnolégico em que sdo produzi-
dosedafertilidade natural dos solosda
regido produtora. “ A sojaéno momen-
to a Unica cultura que é produzida em

Por estar presente em quase todo o Pais, a soja seréd a cultura que vai dar a largada no

processo de producgdo do biodiesel

grande escala. O pouco dendé que se
cultiva, em boamedida, € produzidaem
escalacomercial, principad mentenaRe-
gido Norte, mas poderd ser muito in-
crementado se houver estimulos e de-
manda, 0 mesmo ocorrendo com a
mamonad’, afirmaDall’ Agnal.
Plantando energia — O produtor
interessado em plantar paraa producéo
de biodiesel deve orientar-se sobre 0
uso da melhor tecnologia, cuidado ne-
cessario para obter sucesso em qual-

guer cultura. Os especialistasexplicam
gue ndo ha qualquer diferenca entre
cultivar parao atual mercado ou parao
mercado de biodiesel. “Cada cultura
tem manejo e necessidades nutricionais
distintos. E preciso que o produtor os
conheca. Uma coisa é produzir soja,
outra muito distinta € produzir mamo-
naou dend€’, diz Dall’ Agnall.

Os cuidados especiais vém na hora
dacol heitae principa mente no momen-
to da estocagem, para evitar a deterio-
racéo do gréo e 0 aumento da acidez
dos 6leos vegetais que seréo obtidos,
mas ja sdo observacdes adotadas na
producéo atua, orientaMiguel Dabdoub,
coordenador do ProgramaBiodiesel Bra
sil. Os cultivadores de soja devem ter
atencdo redobrada, ja que, em suafase
inicial, o biodiesel seraproduzido apar-
tir dessa cultura, jaque €la é responsa
vel por 98% da producdo naciona de
0leos vegetais. “Depois, atendéncia é
umasubstituicdo pel as oleaginosas ade-
quadas paracadaregido do Brasil, como
0 girassol e 0 amendoim no Sudeste, a
mamona e 0 dendé no Nordeste, e 0
babagu ou outras plantas no Norte’
completa Dabdoub.

Paraele, o melhor 6leo vegetal para
produzir biodiesel é o que estadisponi-
vel em grandes quantidades. “ Nenhum
deles podera ser deixado de fora, e 0

As primeiras opgOes estdo centradas nas
oleaginosas, caso do amendoim




REPORTAGEM DE CAPA

mercado e o valor de cada 6leo gju-
dardo aseleciona-los’, acredita o pes-
quisador. Dabdoub |lembra que existe
ai ndaapossi bilidade deincluir capta-
¢éo de dleos usados paratransforma—
¢80 quimicaem biodiesel. “E um pro-
jeto ambiental fantastico devido aos
danos causados ao meio ambiente
quando este 6leo é descartado nos es-
gotos’, explica

A preocupagdo agora, diz ele, € de
gueale quetornaobrigatérioem 2% a
misturado biodiesel ao diesel sgjaefe-
tivada na matriz energética brasileira.
“A ciénciajafez sua parte, agorafata
acao politica. Sem financiamento com-
petitivo ou sem incentivos fiscais no
inicio do programa, aimplantacdo de-
veracaminhar lentamente’, adverte. Se-

gundo ele, de todas maneiras acompra
debiodiesdl atravésdoslelldesdaAgén-
ciaNacional do Petroleo (ANP) devera
incentivar os investidores a entrar no
setor e dessa maneira a produgdo po-
dera ser incentivada.

Interesse crescente — Cada vez
mais produtores investem nas culturas
gue também sdo destinadas & producéo
do biodiesdl, o que deve aumentar sig-
nificativamente com os possiveis in-
centivos por parte do governo. O gi-
rassol € um exemplo. No Rio Grande
do Sul, a Cooperativa Agro-Pecuéria
Alto Uruguai (Cotrimaio) registrou um
crescimento significativo na érea plan-
tada com girassol. “Essa cultura vem
se tornando uma opgdo interessante na
rotagdo, especialmente com abaixalu-

s

Gazzoni:

‘‘a soja tem vocacao para
produzir proteina, e ndo 6leo”

cratividade do trigo nos dltimos anos”’,
informa Jo&o Carlos Loro, gerente de
producdo da Cotrimaio. Somente no
ultimo ano, praticamente quadruplicou
ototal deterras destinado ao cultivo do
girassol.

A grandevantagem, diz Loro, éque
0 girassol pode ser plantado como cul-
tura de fina de inverno e colhido em
dezembro, deixando espaco parasemear
soja no verdéo, e ambas podendo ser
destinadas a producéo de biodiesel.
Além do potencial do girassol, a Cotri-
mai 0 também impulsionagque maispro-
dutoresintegrem o programade incen-
tivo ao plantio de girassol, que come-
¢ou em 1999, por meio de parceria. O
agricultor entrega sua producdo paraa
cooperativa, que contrataafdabricapara
extrair o 6leo e o farelo do gréo. Tam-
bém é a Cotrimaio que comerciaiza o
Oleo bruto. Parte do farelo vai paraali-
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Loro, da Cotrimaio: época de plantio e
colheita do girassol é vantagem
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mentacdo animal e outraé destinadaao
mercado de empresas que fabricam
ragoes.

Uma caracteristica que conta pon-
tos afavor daregido € o alto potencial
produtivo. A média é de 1.600 a1.800
quilos por hectare, mas ha proprieda-
des que colhem acima de 2 mil quilos.
“Temos condicOes de crescer ainda
mais pela viabilidade técnica, melhor
remuneracdo e pelo fato de a cultura
néo atrapalhar o plantio dasoja’, resu-
me Loro. Pelos célculos da cooperati-
va, é possivel chegar amarcade 2.400
quilos por hectare na lavoura. Outra
vantagem, aponta, € que é necessaria
apenas uma peguena adequacao do
maguinario agricola, o queeiminagran-
des investimentos em mecanizagdo. A
perspectivapara2006 édedobrar aarea
plantada, potencial quetambém deve ser

canalizado paraaagroenergia, jaquea | mente
Cotrimaio desenvolve projeto em con- | contri-
junto com outras cooperativas para a | buir para
producéo de biodiesdl. a melho-
Agricultura familiar — O lan- | riadaqua-
camento do Plano Nacional deAgro- | lidade de
energia, comlinhasgeraisque podem | vida de to-
ser favoraveis para promover o bio- | dososbrasle-
diesel, € comemorado por Marco Al- | ros’, acredita
fredo Di Lascio, professor de Plane- Para 0 sucesso
jamento Energético do Departamento | dobiodiesd daagricul-

deEngenhariaElétricadaUniversida-
de de Brasilia (UnB), mas com certo
receio. “A iniciativaprecisaser vigia
da pela sociedade, para néo repetir o
Pré-Alcool, que, no inicio, indicava
0 mesmo rumo do Pro-Biodiesel, com
o favorecimento da pegquena proprie-
dade rural, mas em pouco tempo foi
direcionado paraaagriculturaemlarga
escald’, adverte ele.

e

Segundo €ele, a producdo de olea-
ginosas em larga escala em lavouras
mecanizadas pode aparentementefor-
necer alguma vantagem, mas o cul-
tivo no &mbito daagriculturafami-
liar tem um Custo Brasil muito me-
nor. “ Em resumo, o biodiesel pode
vir aser o grande vetor deste &
culo paraainclusdo socia abai-
xissimo custo de populacdes
marginalizadas, cujaconcretiza- |I|I
¢&0 depende ndo s6 de um efe- g
tivo enggjamento do gover-
no, mas principamen-
te daconscientiza-
¢do e davontade
da sociedade
como um
todo de
querer
efetiva-

turafamiliar, Di Lasciodes-
taca a necessidade da implemen-

tacdo do microcrédito e o apoio técnico
no ambito estadual paragarantir aquali-
dade do produto, fator essencia a uma
comerciaizacdo bem-sucedida. O pro-
fessor é categdrico nesse ponto: 0 as
pecto importante reside naqualidade do
0leo vegetal, cujacolheitae o processa-
mento devem ser efetuados seguindo

CARACTERISTICAS DE CULTURAS OLEAGINOSAS NO BRASIL

Espécie Origem Teor de Meses de Rendimento
do 6leo 6leo (%) colheita/ano (t. 6leo/ha)
Dendé/palma Améndoa 22,0 12 3,0-6,0
Coco Fruto 55,0 - 60,0 12 1,3-19
Babacu Améndoa 66,0 12 0,1-0,3
Girassol Grao 38,0 — 48,0 3 05-1,9
Canola/colza Grao 40,0 — 48,0 3 0,5-0,9
Mamona Grao 45,0 - 50,0 3 0,5-0,9
Amendoim Grao 40,0 — 43,0 3 0,6 -0,8
Soja Grao 18,0 3 0,2-04
Algodéo Gréo 15,0 3 0,1-0,2

Fonte: Nogueira, L.2 H. et al. Agéncia Nacional de Energia Elétrica. Adaptado pelo
DPA/MAPA e publicado no Plano Nacional de Agroenergia.
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normas e padroes de higiene especifi-
cos. “Deve ser evitada a contaminagéo
do dleo vegetal pelo apodrecimento do
residuo da extracao”, exemplifica.

A escolhadas culturas bioenergéti-
cas depende da estratégiaa ser adotada
em cadaregido. “Quando isso é levan-
do em conta, os custos finais de pro-
ducéo sdo atualmente compativels aos
precos atuais do 6leo diesdl, e no futu-
ro deverdo ficar muito vantajosos’,
afirma. Di Lascio diz que, em tese, 0
biodiesel tem 0 mercado do tamanho
da demanda de 6leo diesel. O momen-
to, afirma, é oportuno para recuperar
0s 20 anos de atraso em relagéo ao de-
senvolvimento do biodiesel em alguns
paises da Europa, em especial Alema
nha, Franca e Itdlia, onde o cultivo de
oleaginosas paraagroenergiafoi implan-
tado na década de 80. No Brasil, o bio-
diesel foi descoberto na Universidade
Federal do Ceard em 1979 e, no ano
seguinte, o professor Expedito Parente
registrou a primeira patente internacio-
nal do produto. m
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O mercado normalmente *
respeita e valoriza melhor &
guem é grande e forte. Como _ >
tamanho independe de boa
intencao ou mesmo
competéncia, uma
oportunidade para
peguenos, medios e até
grandes produtores se
agigantarem € juntar-se a "
outros agricultores e criar
uma associacao, condominio r
ou consorcio de compra e

venda de produtos

Leandro Mariani Mittmann
leandro@agranja.com

uma lei da natureza: 0s mais

fortes normalmente levam van-

tagem sobre os mais fracos. E,
por vezes, como 0 naturalista inglés
Charles Darwin eternizou ao fina do
século X1X nachamada“teoriadaevo-
lucdo”, os mais fortes sdo os (Unicos)
que sobrevivem. Neste mundo cada
Vvez mais competitivo, tal lei também
se aplica ao agronegécio — e a seus
protagonistas. Portanto, ser grande e
poderoso, muito mais que uma ques-
téo de status, pode ser umaimposicao
para nao ser extinto. E um caminho
prético e répido de tornar-se influente
erespeitado € juntar-se aoutrosdasua
“espécie”’. Traduzindo: integrar um
grupo de produtores com a mesma
afinidade e objetivos, seja de compra
ou de venda, e entdo, num corpo s0,
tornar-se gigante de uma safra para
outra. E importante elucidar: na agri-

Seja grande e fe,

cultura, 0 concorrente ndo é 0 seu Vi-
zinho. Adversarios sao, por exemplo,
0s agricultores europeus e norte-ame-
ricanos e seus generosos subsidios.
A formacéo de grupos de produto-
res sgja de maneira informal ou for-
mal (condominios ou consorcios) é
muito comum na agricultura brasilei-
ra. E, desde que bem organizados e
planejados, s6 oferecem vantagens
econdmicas e técnicas do momento de
aquisi¢do de insumos ao de comercia-
lizacdo da safra, passando pelo pré-
prio periodo de desenvolvimento do
cultivo. O ganho de escala é o princi-
pal trunfo junto ao mercado. Afinal, o
preco (e até o atendimento) oferecido
pela revenda a quem compra“X” ga-
|6es de herbicidas é um; masparaquem
adquire, por exemplo, “15X”, é claro
gue é outro, bem mais atencioso. Al-
guém duvida? Ja na hora da comercia-

UNA-
lizagdo, uma safra 15 vezes mais vo-
lumosa tende a receber uma cotacéo
mais atraente. E, em conjunto, € pos-
sivel compartilhar informacfes técni-
cas, dividir idéias, aprender com er-
ros e acertos dos outros.

Sa0 muitos os exemplos — Em
Joviania/GO, h4 cinco anos, 13 pro-
dutores médios que ao todo cultivam
15 mil hectares se uniram, e eles tém
conseguindo adquirir insumos numa
faixade preco 15% inferior ao merca-
do. De 60% a 70% do volume & com-
prado diretamente da indUstria. A in-
tencdo é chegar a 100%. O “Grupo
dos 13", como foi denominado, teve
como uma das primeiras agdes a con-
tratacdo de um experiente agrbnomo
para prestar assisténcia técnica exclu-
siva. Entretanto, o primeiro objetivo da
sociedade, explicaHélcio Martins Ger-
vésio, um dos produtores integrados,
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foi mesmo a padronizagdo das tecno-
logias agricolas utilizadas. “ Passamos
aaveriguar quais as tecnologias mais
apropriadas e adotamos as melhores
solugdes em comum”, revela. “Nunca
ninguém é obrigado a aplicar nenhu-
ma técnica, mas nos as discutimos.”
O produtor cita como exemplo da
evolucao técnicadaslavourasas*“ ana-
lisssminuciosas’ aqueas areas se sub-
meteram, avaliagdes essas que apon-
taram onde era necessério maior apli-
cacao de calcério ou de elementos es-
pecificos. As mudancas préticas no
cultivo propiciaram aumento da pro-
dutividade e reducdo de custos. Na
primeira aquisi¢do de insumos, o gru-
po ja obteve desconto de 10% a 15%.
Atualmente, eventuais “brindes’ ofe-
recidos pel os vendedores sdo destina-
dos para o apoio aassisténciatécnica,
como duas motos e um microcompu-

Divulgacao

tador. “ Equipamos o escritério”, reve-
la. “Mas venceu o melhor preco”, es-
clarece. Outro dos méritos do Grupo
dos 13 é a credibilidade obtida na re-
gido. Gervasio comenta que, indivi-
dualmente, cada um jatinha respeito,
mas, em conjunto, aconfianca é maior
em situacdes como a que € solicitado
prazo para 0 pagamento.

O Grupo dos 13 ja negociou soja
em conjunto dois anos atras, mas nas
Ultimas safras, em razdo das dificul-
dades e compromissos distintos dos
produtores, as vendas foram individua
lizadas, conforme as necessidades e
0s comprometimentos de cada um. O
grupo também alugou um armazém
com capacidade paraum milh&o de sa-
cas, onde podem ser depositadas as
colheitas. Na Ultima, foi possivel lu-
crar uma média de R$ 1,50 a saca,
visto que, com estrutura propria de

armazenagem, o produtor segue dono
de sua safra mesmo ap0s a colheita.
“S06 conseguimos alugar o armazém
porgue tinhamos o grupo”, ressalta.
O Grupo dos 13 aindaplanejaalugar o
armazém aterceiros e obter renda ex-
tra. Por tudo isso, somente um dos 13
produtores reduzird a érea na safra
2005/2006, e em apenas 5%. “Esta
sendo muito positivo. 1sso nos ajudou
muito nesteano dificil”, comenta Ger-
Vasio 0 que pensa da sociedade.

Compartilhando idéias e des-
contos — O Centropool Associacéo
em Agronegdcio nasceu em Rondondé-
polis’MT, envolvendo seis produtores,
sete anos atrés, apenas para trocar
idéias sobre técnicas e tecnologias
sobre soja. Com essaintencdo, foi con-
tratado um consultor técnico. Masem
seguida brilhou a seguinte idéia: “Por
gue ndo fazer em grupo a compra de
produtos?’, relata o agrénomo Paulo
Raoberto L opes, quefaz ascompras para
0 grupo. Atualmente, o Centropool é
formado por 14 produtores. L opesenu-
mera, por ordem deimportancia, astrés
principaisvantagens dacompraem con-
junto: 12— desconto no preco; 2°—com-
pra com prazo mais alongado; 32— ga-
rantia de entrega. Afinal, se aempresa
falhar, estara desapontando ndo um,
mas 14 produtores. Ninguém se arris-
ca. “E o produtor ficalivre danegocia
¢ao. Envolver-se com a compra é algo
gue ndo o interessa’, acrescenta Lopes
outro dos beneficios.

A raz&o que principiou asociedade
permanece. Os produtores seguem tro-
cando informagBes, por exemplo, so-
bre qual 0 maisindicado produto para
substituir outro. Porém, é na aquisi-
¢80 de insumos que eles sdo favoreci-
dos por estarem associados. Lopes
confronta a diferenca da compra de
10 mil litrosde herbicidaglifosato para
a de 200 mil litros e conclui: “Muda
tudo. Para a empresa, ele passa a ser
muito mais importante”. Atualmente,
os agricultores plantam em fazendas
de vérios municipios (além de Rondo-
nopolis, Primaverado Leste, Lucasdo
Rio Verde e outros) mais de 80 mil
hectares. Por safra, investem R$ 52
milhGes em insumos, uma tentagdo e
tanto a fornecedores. Para se ter uma
idéia, sdo 100 mil sacas de semente e
30 mil toneladas de adubo. Por isso,
um grande laboratério chegou a de-
signar um profissional paraaregido a
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fim de atendé-los. Outra empresa ce-
deu um laboratério parafacilitar aana
lise da ferrugem da soja em suas la-
vouras. “ O produtor comegaaser vis-
to com olhos diferentes.”

Mas o produtor também tem com-
promissos com o grupo. Lopes lem-
braque, ap6s umadecisao tomada, ne-
nhum integrante pode mudar deidéia.
“QO fato de ter um grande volume de
produto ndo Ihe d& o direito de fazer
certas negociatas’, alerta. A partir do
momento em que for definida pela
comprade um produto em determina-
do local, ninguém pode rebelar-se e
fazer por conta propria. Ou a credibi-
lidade vai para o ralo. O Centropool
ndo esta fechado a novos integrantes,
mas a selecdo érigorosa. “ Tem que se
adaptar a metodologiado grupo”, jus- -
tifica Lopes. Em razdo das necessida-
des individuais (como preméncia ou
nem tanto de receita), por enquanto a
comerciaizacao dasafrando éfeitaem
conjunto, uma situagdo que L opes es-
pera ver evoluida em breve. Para ele,
oideal seriaacomerciaizacdo emcin-
co datas por ano. “Dilui o risco e na

Poder de barganha: associagéo de produtores resulta em consideraveis descontos na hora
de adquirir adubos, por exemplo

Crie um condominio ou consorcio.
E fdcil e sem burocracia

sociedade entre produtores pode | quanto ao capital empenhado (di-

média obtém lucro.”

Evolucao paracooperativa— No
Oeste Baiano, uma associagao de pro-
dutores evoluiu a ponto de se trans-
formar em cooperativa. A Unibahiafoi
formalizada em maio deste ano, con-
segiiéncia de uma sociedade de oito
produtores de algodao estabelecidaem
junho do ano passado, cujo propésito
inicial era a aquisicdo de insumos e a

Breda: formagéo da Unibahia possibilitou
rapida economia na compra de insumos

deixar a informalidade. Desde
2001, a partir da substituicdo do arti-
go 14 do Estatuto da Terra, uma lei de
1964, é possivel formar condominios
OU consorcios agrarios — uma socie-
dade que funciona como uma verda-
deira empresa, registrada e regida
por estatuto ou contrato. A diferenca
para uma empresa € que sua organi-
zacao, funcionamento e gestdo sao
muito mais simplificados. Por meio de
um condominio/consorcio, € possivel
adquirir bens como insumos, trator,
silos, etc. e/lou comercializar a safra
em conjunto. Como se fosse um pro-
dutor individual, por meio do Cadas-
tro de Pessoa Fisica (CPF). E sem a
burocracia e exigéncias impostas
pela formalizacdo de uma empresa e a
exigéncia legal de estar aberta a no-
Vos integrantes e nimero minimo de
associados, como uma cooperativa.
Segundo o advogado Augusto Ri-
beiro Garcia, que colaborou na for-
mulacéo do decreto em 2001 (a ela-
boracéo do artigo foi realizada na
Fundacdo Getulio Vargas), existem
dois caminhos para a formalizagdo
dessa modalidade de sociedade: o
contrato social, normalmente utiliza-
do no caso de sociedade familiar, e a
elaboracéo de estatutos. Nos textos
dos estatutos, devem ser determina-
dos todas as exigéncias, os direitos e
as participagfes dos conddominos

nheiro, bens méveis, como maquina-
rios e imoveis, etc.), distribuicdo de
cotas e lucros, formas de adesdo do
produtor e retirada, como serd o ge-
renciamento e assim por diante. In-
clusive qual seré o foro que mediara
ou julgaré as diferencas, sem que seja
necessario recorrer a Justica Co-
mum. Enfim, os estatutos constitui-
se uma espécie de “ Constituicao”
que ira nortear todo o funcionamen-
to do condominio.

Garcia comenta que as multiplas
vantagens dos condominios tornaram
essa forma de unido numa “ febre vio-
lenta” em Sdo Paulo, Mato Grosso,
Mato Grosso do Sul, Bahia e Goiés.
Conforme €ele, entre os principais be-
neficios aos integrantes estao o
ganho de escala e a possibilidade de
reduzir impostos. “ A tributacéo cai
pela metade” , argumenta, num para-
lelo a empresas comerciais. Ele cita o
caso de um condominio mineiro que
reuniu 32 produtores que totalizam 50
mil hectares e vendem diretamente
para a Europa cenoura, alho, cebola,
arroz, soja e café entre outras. Nesse
caso, 0 grupo se capitalizou a tal pon-
to que ndo precisa mais recorrer a
bancos para custear as safras. E po-
der esquivar-se do sistema bancério
num Pais que impde os maiores juros
do mundo como o Brasil é uma vanta-
gem competitiva incomparavel.
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Caracteristicas

Objetivo principal

Formar um grupo de interessados na exploragdo agropecuaria em escala econémica.

Objetivos financeiro e econdmico

Unir esforcos para aumentar a escala do empreendimento e racionalizar os custos.

Finalidade principal

Produzir e distribuir lucro das atividades, visando a melhoria da renda do grupo.

Atividades principais

Contratagcdo de negdcios, entre os quais arrendamentos e parcerias rurais. Compra coletiva de
insumos, venda coletiva da producéao, producédo de bens e divisdo das tarefas na prestacado de
servicos. Pode comprar maquinas e equipamentos.

Patrimoénio

Patriménio comum inicial ou capital

O patrimdnio pode ser comum ou individual, dependendo do arranjo estabelecido entre os
integrantes do grupo. O condominio prevé a existéncia de um patrimdénio comum do grupo e o
consoércio prevé um capital inicial. Em ambos os casos o valor pode ser minimo.

Capital inicial para nascer

N&o necessariamente.

Participagédo do integrante do grupo
com trabalho

A forca de trabalho podera fazer pante da formacao do capital no consoércio. Isto tem que ser
acertado entre os participantes, antes da entrada do sociotrabalho, mediante a conversdo do tempo
em dinheiro.

Participagado do valor do
arrendamento

O valor do arrendamento pode ser incluido no patriménio ou no capital inicial.

Participacdo dos bens moéveis

No caso dos bens moéveis, o valor do capital € o valor do aluguel.

Regime de cotas

Cada membro do grupo tem sua responsabilidade limitada ao valor de sua cota de participacao.

Regime de distribuicao

A participacdo de cada membro do grupo na distribuicdo dos resultados precisa ser bem
estabelecida. Ela € proporcional ao valor de sua cota de participacao.

Area de exploragdo em comum

Pode ser incluida nos estatutos.

Participagao

Quem pode participar da sociedade?

Produtores rurais de todos os portes, empresas processadoras e proprietarios de terra.

O que os integrantes podem aportar
para a sociedade?

Trabalho, capital, bens moéveis, bem imdéveis e outros bens e servigos.

Assembléia geral?

Substituida por "reunides" dos participantes ou sécios, que serdao deliberativas.

Outros pontos

Incluir nos estatutos dispositivo, com penalidades.

Abandono de integrante desistente
sem justificativa aceitavel

Se houver débitos do grupo, o membro desistente respondera pela parcela dos débitos
remanescentes. Se nao houver débitos pendentes, deverao ser fixadas regras, de acordo com a
maturacdo dos investimentos feitos.

Regra de saida

A saida de um membro fixo condicionada a sua manifestacdo com antecedéncia de seis meses e a
apresentacdo de outro membro idéneo.

venda de pluma em conjunto. “ Perce-
bemos que estdvamos ficando para
trés. Enfim, precisavamos formar um
grupo”, conta o agrénomo Celito Bre-
da, consultor e produtor do grupo.
Segundo Breda, no primeiro ano a
compra conjunta de defensivos pro-
vocou “impacto econdmico violento”.
Afinal, foi possivel umaeconomiade
15% em relacdo ao melhor preco na
safraanterior. Bredareiteraque o per-
centual é sobre o “melhor” preco, ou
seja, aumentaria se comparado a mé-
dia “A economia rea foi de 20%",
analisa. Ainda ndo foi feita compra
conjuntadefertilizante. Jaaplumafoi
comercializadacom vantagem de pre-
¢o de 5% a 10%.

A Unibahiaé compostapor 25 pro-
dutoresde €lite, divididos em dez gru-
pos, que enviam um representante de
cada deles as reunides. Eles cultivam
80 mil hectares — 35 mil de algodéo,
38.500 de soja, 5 mil de milho e 1.500
de café. Para reduzir custos, a estru-
tura da cooperativa € minima: apenas
um escritério e cinco funcionérios. O

grupo optou por criar a cooperativa
paraobter vantagenstributaveis e par-
ticipar de leildes publicos. “Para im-
portacdo de fertilizantes, a cooperati-
va também é fundamental”, comple-

menta Breda. Por enquanto, as nego-
ciagOes se ddo apenas com algodéo,
mas a idéia é expandi-las para a soja.
Para o futuro, os planos séo ambi-
ciosos. A intencédo é comercializar fer-

Em Joviania/GO, foi criado o “Grupo dos 13", que hoje cultivam juntos 15 mil hectares

Fonte: Bolsa de Arrendamentos
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No consorcio, a aquisicdo de maquina € possivel, mas a unido dos produtores é

temporaria

tilizantes e safra diretamente com o
mercado internaciona. Paraisso, ains-
tituicdo é exigente quanto a qualidade
e a padronizacdo da pluma. Portanto,
apesar de a legislacdo obrigar as
cooperativas a serem abertas a novos
associados, nem todos os interessados
s30 aceitos na Unibahia. “A idéiaéim-
portar adubos. Hasituagdesquevalema
pena. Em 70% das vezes se consegue
maisbarato”, argumenta. O grupo com-
prade 50 mil 2100 mil tonel adas defer-
tilizantes por safra, um volume queinte-
ressaa empresas internacionais. Indivi-
dualmente, jamaisisso ocorreria. A pro-
ducéo por safraé de 50 mil toneladasde
plumae 115 mil de soja. “Daparafazer
umanegociacdo muitofacil”, avalia. Eé
possivel reduzir custos com corretor e
despachante. Ao conquistar credibilida-
de internacional, as portas — e as opor-
tunidades— se abrirdo. “ Queremoscriar
mecanismos para ficarmos menos vul-
neravel ao risco Brasil”, explica

Consorcio: com prazo para aca-
bar — E possivel formar um con-
sércio apenas para a aquisicao de
maquinas, equipamentos, imoveis
(como silo) ou mesmo insumos,
desfazendo a sociedade assim que
0 negocio estiver finalizado. Portan-
to, uma uni&o temporéria, com pra-
Z0 para acabar. “Adquire a maqui-
na, paga e encerrao consorcio”, sin-
tetiza Garcia.

Nessa forma de associagado, cada
participante contribui, durante um
certo periodo de meses ou de anos
combinado, com uma quantia equi-
valente ao preco do bem a ser adqui-
rido dividido pelo numero de partici-
pantes. Por essamodalidade, também
€ possivel participar sem aformagao
de um patrimdnio em conjunto. Um
exemplo: numa lavoura, um consor-
ciado entra com 0S insumos, outro
com a terra, outro com a cessdo de
mao-de-obra e assim por diante. =

CONDOMINIOS

E o dominio de um empreendimento
exercido juntamente com outro(s), ou
em co-propriedade, onde os participan-
tes contribuem para as despesas co-
muns. Em um conjunto residencial ou
comercial, por exemplo, os moradores
ou comerciantes dividem areas e equi-
pamentos comunitarios. Dessa forma,
esse arranjo associativo pressupde a
aquisicao ou construcdo de um patri-
maonio comum. Se o grupo decide que
possuird em comum instalagdes, ma-
quinas, equipamentos ou animais, deve
optar por condominio e descrever es-
ses bens (moveis e imoéveis) no Esta-
tuto do Condominio. Essa modalidade
tem sido utilizada entre produtores ru-
rais que operam no Mesmo ramo e que
se unem para reduzir custos e au-
mentar a escala de produ¢cdo. Um
exemplo pratico € o caso da explora-
¢do de suinocultura em que os produ-
tores estabelecem uma central coleti-
va de maternidade e creche para sui-
nos e a terminagao é feita nos estabe-
lecimentos individuais. A maternidade
faz parte do patriménio comum dos
produtores. No condominio, o patrimo-
nio comum €é necessario. Como a lei
ndo especifica que espécie de patri-
monio, ele pode ser desde um bem
moével de pequeno porte, até um fundo
de reserva em moeda.

CONSORCIOS

E associagio, ligacdo, unido, mas
pode ser também reunido ou associa-
¢do de empresas, para a execugao
especifica de um projeto de grande por-
te. Pode, ainda, constituir um sistema
de autofinanciamento para a compra
de bens de consumo duraveis, basea-
do na formacéo de grupos onde cada
participante contribui, durante o nime-
ro de meses combinado, com uma quan-
tia mensal equivalente ao preco do bem
a ser adquirido dividido por aquele nu-
mero. Por este sistema, produtores
rurais podem, também, estabelecer de-
terminada forma de cooperagéo, onde
cada qual concorre com seu proprio
patriménio e inexiste qualquer bem em
comum. Por exemplo, em uma ativida-
de leiteira, o arranjo associativo en-
volve um produtor que entra com seu
imdvel rural, disponibilizando pastagens
e instalacdes; outro participa com seu
rebanho bovino leiteiro; outro com as
ordenhadeiras e outro, ainda, com as
racoes, vacinas e medicamentos. Nes-
se caso, inexiste um patriménio comum
e o grupo deve optar pelo consércio
como a forma juridica mais adequada
para formalizar sua relagdo. Para fa-
zer nascer um consoércio, € preciso
formar um capital inicial em moeda, mas
cujo valor pode ser simbdlico.

Fonte: Bolsa de Arrendamentos
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Com a aproximacédo do periodo de colheita, o produtor deve ficar atento a real

necessidade de aquisicéo de uma maquina nova na propriedade

ma das regras basicas para a

aquisicdo de qualquer produ-

to, sgja uma vestimenta ou um
microcomputador, é constatar se ele
realmente atende as necessidades e ex-
pectativas, para que a compra ndo sga
frustrada. Com as méquinas agricolas,
asituacdo ndo édiferente. Especialmen-
te em se tratando de colheitadeiras, es-
sas gigantes mecéni cas que hoje sfo de-
terminantes no desempenho da safra
agricola naciona . Antes de adquiri-las,
€ preciso levar em conta as dimensdes
da érea a ser colhida, o tempo que se
tem para colher e os indices de perdas
aceitaveis pelo produtor. Também éim-
portante conhecer todas as tecnologias
agregadas e se assegurar de que hadis-
ponibilidade de assisténcia técnica na
hora em que for preciso.

Antesde sedecidir por estaou aguela
colheitadeira, o produtor rurd deve ter,
primordialmente, umaarea gque compen-
s 0 investimento. E ndo ha recomenda-
¢des ou bulas de qual seria a extensdo
minima para que a compra se justifique.
Vai depender daculturaaser colhida, das
condigdes de declividade do solo e dos
recursosparacadaatividade. Comumente
seutilizacomo critérioumaférmulapara
célculo de rendimento da maquina para
verificar quantos hectares ela colhe por
dia. Esseprincipiolevaem contaalargu-
radaplataforma, avelocidade decolheita
eadficiénciadacolheitadeira

Deve-se, portanto, calcular o custo
operacional paraverificar seévantgosa
a aguisicdo ou € melhor optar pela ter-
ceirizacdo dacolheita. Paraum pegueno
produtor, ndo é viavel a aquisicdo da
maquina somente para sua propriedade.
Por outro lado, ele pode se tornar um
prestador de servico, promovendo a
colheitaparaterceiros. De quaquer for-
ma, comprar ou ndo vai depender da
necessidade e do bolso de cada um.

Hoje, em média, uma colheitadeira
comdtatecnologiaagregadaparaacana
de-aclcar, por exemplo, custa cerca de
R$ 700 mil. Para compensar o investi-
mento, o produtor tem de atentar para
0s custos das operagdes, que variam
muito em cadapropriedade e cultura. Se

José Renato de Almeida Prado

afrota estd bem dimensionada, o custo
ficamais reduzido. Em outros casos, se
a cultura exige muito da maquina, os
gastos de manutencdo e operacdo ten-
dem a aumentar.

Eduardo Martini, do departamentode
engenharia de vendas da John Deere,
explica que os custos das colheitadeiras
estdo divididos em fixos e variaveis. Se-
gundo €ele, nos fixos ha os custos de de-
preciacdo, mao-de-obra, garagem, segu-
ro ejuros. JAos varidveisincluem gastos
de manutencdo, combugtiveis e lubrifi-
cantes. “ Osfixos ndo variam com autili-
zacao anudl: traba hando 100 ou 400 ho-
ras, 0 custo anud € o mesma”, afirma.
“Ou sga, quanto mais horas traba har-
mos, menor fica o custo horalmaquina,
e é por is0 que se usa dizer que uma
colheitadeirase pagatrabahando.”

Segundo o pesquisador Walter Fran-
cisco MolinaJanior, professor do Depar-
tamento de Engenharia Rura da Esalg/
USP, no caso de gréos, o custo da co-
Iheita representa entre 10% e 20% do
custo total da producdo. O retorno do
investimento, conforme ele, esta direta
mente ligado a quantidade de horas da
utilizagdo da méguina. “Existe um des-
gaste natural e o nimero de horas vai
determinar o periodo de utilizacdo dessa
colhedora até que ela sgja descartada
como sucata.” Ele ressalta, contudo, que
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€m muitos casos, especid mente entre 0s
peguenos agricultores, ndo é o tamanho
da area ou 0 nimero de horas que va
definir acompra ou nd de uma magui-
na. “O que acaba prevaecendo ndo é a
parteraciona decusto, ou sgja, ahorade
utilizacBo, master adigponibilidededama
quinanahoradacolheita’, diz.

“Oagricultor precisacolher aguiloque
plantou e se ndo ha disponibilidade de
méguina na época da colheita, muitas
vezesacabacomprandoumacolheitadeira
mesmo que tenhauma dreare ativamen-
te pequena e que ndo consga manté-la
trabahando nos niveis de custo de ope-
racdo quedeveriater”, comenta. “Ousda,
€le se onera O para ter a certeza de que
seu produto serdcolhido.” Essasituacao,
conforme Molina Jinior, traz algumas
consegliénciasinteressantes. Como aco-
Iheitadeiratraba hapouco tempo por ano,
esse produtor terdumamaquinaem boas
condicBes mecanicas por um tempo
maior do que seria seu periodo de vida
(til. “ Mecanicamente, amaguinaestaem
boas condigdes, mas do ponto de vista
de evolucdo, acabaficando obsoleta”

O produtor deve verificar, nahorada
compra, a capacidade da méguina e sua
operacionaidadeem relacdo alargurade
corte ede processamento. Umacol heita-
deira de cana-de-aclicar, por exemplo,
colhe, em média, de 800 amil tondladas
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Para compensar o alto preco de uma colheitadeira de cana, o produtor deve atentar para
0s custos das operacgdes, que variam em cada propriedade
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por dia, subgtituindo cerca de 80 traba
Ihadores rurais. Segundo o professor
Paulo Graziano Magahées, do Departa
mento de Mé&quinas Agricolas da Uni-
camp, em uma safra, que dura aproxi-
madamente 167 dias, cada maguinatem
acgpacidadedecolher umaéreade 1.400
hectares.

No caso da cana, hadoismodeos de
colheitadeiras que dominam o mercado,
segundo o pesquisador, umfabricadopela
Caseeoutro pdaCameco, do Grupo John
Deere, ambas tendo por voltade 350 hp.
O pesquisador diz que, de 1997 paraca,
foram vendidas mil colhedoras de cana,
ndmero Ndo muito expressivo. Segundo
ele, apenas 25% da producdo canavieira
doBrasl, queéde400 milhdesdetonda
das, é colhida mecanicamente.

Com as colheitadeiras de gréos, o
maior volume de vendas esta nas ma
quinas da classe 11, que est@o na faixa
de 150 cv e 199 cv, variando entre elas
alargurade corte eatecnologiaagrega
da. A grande fatia do mercado, confor-
meMaga hées, éde colhedorascomfaixa
de poténcia de 175 cv, que colhem mi-
Iho, por exemplo, de seisaoitolinhase
6 a7 metros de largura de corte. “Uma
méguinacom essa faixaira colher até
900 ha por ano e 0 custo em reais
dependera do quanto ela sera utiliza-
da’, comenta. “Numafaixameédia, que
seria de 600 ha, o custo da maguina
seria por volta de R$ 180,00 por ha.”

Avancos tecnol6gicos — Quando
sefaaem tecnologia, deve-se levar em
conta o que o produtor vai ganhar real-
mente com ela e a razdo pela qua foi
desenvolvida. Novastecnol ogiastrazem
de beneficio uma maior produtividade
da méguina, com menores perdas e re-
ducdo de custo. “Tecnologia é retorno
deinvestimento”, garante Eduardo Mar-
tini, da John Deere.

Segundo Walter Molina Janior, da
Esdq, na verdade ha magquinas disponi-
veis no mercado que sdo basicamente
iguais asfabricadasha 25 anos. O queas
diferencia é que foram introduzidos dis-
paositivos de controle e detahes que au-
mentam muito o desempenho do equipa
mento. “O agricultor precisa estar bem
informado para saber sobre esses deta
Ihes’, declara. “Ha 30 anos, umacolhei-
tadeiratinhaumaaavanca, as vezesum
conta-giros, que mostrava a velocidade
do cilindro batedor, onde se daadebulha
do material. Quem controlavaessavelo-
cidade, arotacdo, erao ouvido do opera-

Divulgagéo

Alta tecnologia é o que néo falta no mercado, como o modelo CS660 da New Holland,

com plataforma de 30 pés e tanque graneleiro de 9 mil litros

dor”, dizee. “Hoje, tudo mudou, os con-
troles sBo eletronicos, digita's, precisos.”

Paulo Magalhdes, da Unicamp, cita
como exemplo de avancos o sistema de
controle do concavo para determinar as
perdas que porventura ocorram no cilin-
dro, o controle da umidade, da separa-
¢40, do saca-pa has, instrumentacdo mais
apropriada para o operador, plataformas
flexiveis com controle automético, co-
Ihedoras com fluxo axia, que diminui
substancid mente a quebra do gréo, Ss
tema de controle de dtura de corte (no
caso da cana), entre outros. Alguns mo-
delostrazem equipamentos que recebem
eprocessam informagBesviasatdlite, por
meio do GPS (Global Postion System) e
que podem ser instalados tanto em co-
Iheitadeiras como em tratores.

Modelos — Grandes exemplos de
alta tecnologia empregada em colheita:
deiras S50 a 9650 STSe 9750 STS, e o
modelo 1650 CTS, todas da John Deere.
Segundo Eduardo Martini, do departa-
mento de engenharia de vendas da em-
presa, as STS possuem um sistema de
trilhaeseparacdolongitudind queaumenta
o rendimento da méquina, permitindo
colher com velocidades maiores e indi-
cesreduzidos de perdas. Jaacolheitade -
ra 1650 CTS, com dois rotores de sepa-
racdo centrifuga, tem maior capacidade
de separacdo, proporcionando excelente
rendimento na culturado arroz.

A New Holland também apresenta
modelos com alta tecnologia, como a
CS660, amaior colheitadeiradamarca,
gue traz como inovagdes a plataforma
de 30 pés e um tanque graneleiro de 9
mil litros. O cilindro é acionado por um
eixo intermedidrio e tem rotacdo varia

vel. Umapoliavariadorapermitearegu-
lagem da rotagcdo do batedor (de 420 a
1.200 rpm), eamaquinaé equipadacom
sistema Maxitorque, que, em caso de
patinagem dacorreia, em decorrénciado
grande volume demateria aser proces-
sado, aumentaatracdo econservaofun-
cionamento do sistema. E mantém ali-
nhaTC, compostapel osmodelos TC55,
TC57 e TC 59, que possuem dispositi-
VoS que as tornam eficientes, como o
sistema de separacdo de palha e gréos
que age por forca centrifuga.

Outra grande fabricante, a Massey
Ferguson, gpresentaigual mentemodel os
com alta tecnologia, como a MF3640
Advanced, que pode ser configuradapara
colheitadasmaisdiversasculturas, como
0ja, feijdo, milho, trigo, arroz e semen-
tes finas de graminess, e que possli Ss-
temadelimpezatipo* FHuxo Conduzido”.
Esse dispositivo, segundo o fabricante,
divide o materia desde asaidado conca-
voatéofina daspeneiras, evitandooacl-
mulo de material nos cantos quando a
maquina é usada em terrenos inclina-
dos. Outros modelos de ponta sdo a
MF3650 e as MF34 e MF38.

Para a colheita de cana-de-aglcar,
conforme o professor Paulo Graziano
Magal hées, destacam-se os model os da
Cameco, marcadaJohn Deere, edaCase
IH. O modelo da Cameco, CH2500B,
vem equipado com governador eletr6-
nico, quefaz com que apoténciasgade
300 ou 330 cv, baseado na solicitagéo
decarga, esistemade controlede altura
de corte. Jaa Case IH fabrica dois mo-
delosde colhedorasdecana: A7000, com
pneus; e aA7700, equipada com estei-
ras. Essasmaguinastém capacidade para,,
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colher maisdemil toneladas de canapor
dia, utilizam motorizac&o em torno de
330 cv e podem traba har auma veloci-
dade de até 9 km/hora, com rendimento
acima de 35 toneladas/hora, dependen-
do das condi¢des da cultura.

Mercado — O potencid de compra
de colheitadeiras, segundo andistas, néo
estaligado ao grande ou pequeno produ-
tor e, m, profissonalizagdo daativida:
de. Isso porgue tanto um quanto o outro
tém necessidade de investir em tecnolo-
gia e novas maquinas, para reduzir
custos e agregar valor ao produto. O
BNDEStem umalinhadefinanciamento
denominado Moderfrota (Programa de
Modernizacéo daFrotade TratoresAgri-
colas e Implementos Associados e Co-
Iheitadeiras), que tem por objetivo finan-
Ciar a aquisicao de tratores agricolas e
colheitadeiras. As operacOes so rediza-
dasaravésdasindituigdesfinanceirascre-
denciadas. A taxadejuros éde 9,75% ao
ano, para clientes com renda agropecuéa
ria bruta inferior a R$ 150 mil, e de
12,75% ao ano, para clientes com renda
brutaigual ou superior aR$ 150 mil.

Segundo Eduardo Martini, os recur-
s0s do Moderfrota permitiram uma fase
de renovacdo acentuada da frota de co-
Iheitadeiras, que representou um grande
beneficio para a produtividade da agri-
cultura. Mas no ano de 2005, segundo
dados daA ssociacéo Nacional dos Fabri-
cantes de Veiculos Automotores (Anfa
vea), mesmo com o Moderfrota operan-
do, os produtores rurais ndo foram as
compras e houve umaquedamuito acen-
tuada no mercado interno.

De janeiro a outubro foram vendi-
das apenas 1.301 colheitadeiras contra
5.078 unidades no mesmo periodo de
2004 — uma gqueda de 74%. As expor-
tacOes de colheitadeiras também recua-
ram de 3.800 unidades de janeiro aou-
tubro de 2004 para 2.600 no mesmo
periodo de 2005 (- 30%). O levanta-

mento mostra ainda que a producgéo de
colheitadeiras caiu 61%, de 8.700 uni-
dades em 2004, sempre de janeiro a
outubro, para 3.400 este ano.

De acordo com o professor Paulo
Graziano Magalh&es, da Unicamp, na
contram&o de aguns setores do agrone-
gocio, como soja, milho etrigo, que es-
tariam, segundo ele, estacionados, apro-
ducdo de cana estd em plena expanszo.
“A producao de tratores e méguinas em
gera esta voltada para 0 mercado cana-
vieiro neste ano de 2005, afirma. Esse
guadro, em sua opinido, possibilitara
transferir atecnologia ja empregada em
colheitadeiras de ceresis para as magui-
nas que colhem cana-de-aglicar.

“Hoje, uma colhedora de cana esta
atrasada cerca de 50 anos em relacdo a
uma colhedora de cereais’, atesta. “Na
colhedora de cana, os investimentos so
altos e os fabricantes néo fazem a opcéo
por grandes alteracBes tecnoldgicas’,
prossegue. Com 0 aumento das perspec-
tivas de vendas para o setor sucroalco-
oleiro, essa Stuacdo tem mudado. “E o
caso da Cameco, que jatem o sstema
de controle de dtura de corte e que esta
sendo desenvolvido também pela Case—
avangosquejaexistem em colhedorasde
cereais’, exemplifica. “N&o conseguindo
manter aaturado corte, o canavia pode
ser danificado ou ndo serem colhidas to-
das as canas, 0 que significaum prejuizo
em torno de 10%", comenta.

M anutencio — Depois de escolher
umamaguina apropriada a sua atividade
e de estar muitissmo bem informado
sobretodaatecnologiaqueeaoferece, o
produtor podeter umacerteza: o investi-
mento teravaido a pena. Tecnificacdo e
profissionalizacdo sdo inénimosde pro-
dutividade e lucro. Acompanhar as ope-
racOes de colheita e calcular os benefi-
cios devem ser uma constante, assim
como edtar atento a conservacdo e ma:

nutencao do equi pamento adquirido. Cui-

dados importantes no pds-colheita au-
mentamavidadtil dascolhetaderas. Uma
boa limpeza, eliminando residuos vege-
tais e de solo, evita a oxidacdo prematu-
ra. Uma revisio adequada em um con-
cessionario autorizado também evita
transtorno na hora da colheita.

A tecnologiatambém estdnaareade
servicos e 0 uso dainformética, tecnolo-
gia presente na maioria das maguinas, é
uma ferramenta muito (til. Ha colheita:
deiras que possuem cadastro de ocor-
rénciadefahas, diagnégtico, démdohis-
torico registrado de cada méquina. “Se
ndo der umaboamanutencdo amaquina,
0 agricultor comeca a perder o controle
do processo, ndo consegue mais regular
a colhedora e iss0 pode resultar em pre-
juizos enormes’, garante Walter Malina
Jdnior. “1ss0 ndo tem aver seamaquina
€ novaou velha: a questéo é a ma con-
servacao”, diz. Suarecomendacdo é que
a maguina passe por uma manutencao
didrianapropriedade e também ser cui-
dada com bastante carinho na entres-
safra. “E importante verificar a forma
como daval ficar descansando, atinta
gue saiu durante a colheita, as partes da
méguina que sfo de borracha, a pressio
dos pneus, enfim, cuidados desde o mo-
mento em que ela parou até voltar atra
bahar”, aconselha. “ O operador devefi-
car muito atento as orientagtes do fabri-
cante contidas no manua deinstrugdes.”

Colheitadeiras ma reguladas podem
causar perdas entre 2% e 3% nacolheita
de cereais, e de até 10% na colheita de
cana, segundo Paulo Magalhées. “Essas
perdas acontecem principa mente por
causado cilindro cncavo mal regulado,
gue causa uma quebra dos gréos, e na
parte do saca-pa has, que provocarauma
perda de cereais’, diz. “A regulagem é
necessria e ndo é dificil. Pode ser feita
no inicio damanhd, quando aumidade é
mais dta, é atarde” Os Sstemas de se
paracéo, debulha e armazenamento tam-
bém devem ser congtantemente monito-
rados, assm como a verificacdo do ten-
sionamento de correntes, correias e pon-
tosdelubrificagdo deve ser realizadacom
freqUiéncia. Proteger o investimento é
evitar prgjuizos. E se os olhos do produ-
tor engordam a boiada, também podem
garantir uma colheita bem-sucedida. =

Massey Ferguson fabrica maquinas que
podem ser configuradas para a colheita de
diversas culturas, como milho, arroz, soja,
trigo e sementes finas de gramineas
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Rio Grande do Sul esta recu-
perando uma das regifes mais
carentes do Estado ao incenti-

var a hova vocagdo destes municipios.
O plantio de florestas comega a movi-
mentar a economia da Metade Sul, que
tem atraido investimentos de empresas
de celulose e papel. Somente no prazo
de 30 dias, duas das maiores empresas
mundiais de celulose, a brasileira Voto-
rantim Celulose e Papd e a sueco-fin-
landesa Stora Enso, anunciaram a deci-
sdo de investir nainstalagéo de fabricas
do produto em solo galicho, totalizando
investimentos superiores a US$ 2,5 bi-
Ihdes. “Mais do que apenas contabilizar-
mos O retorno econdmico desses em-
preendimentos, é certo que 0 governo
do Estado vem trabalhando, juntamente
€om as empresas, em um completo tra-
balho delicenciamento socioambiental”,
ressdta o governador do Rio Grande do
Sul, Germano Rigotto.

Seréo cerca de dois anos de discus-
sfes, envolvendo empreendedores, go-
verno, entidades representativas, ONGs,
ambientalistas, trabalhadores e toda a
sociedade das RegiGes Sul e Fronteira
Oeste, onde deverdo ser implantados
esses projetos. “O RS sempre foi pio-

Neiro na preservagdo e, por isso, Ndo se
deixaria tal questdo fora do complexo
programa de instalacdo dessas duas f&
bricas’, afirma Rigotto. Por enquanto,
0 Estado esti contando os investimen-
tos na criagdo de uma base florestal que
dé as condigBes para que as empresas
tenham a matéria-prima para a constru-
¢80 e operacdo de suas unidades fabris.
“Mais de R$ 400 milhdes foram investi-
dos nesse sentido”, informa o governa-
dor. Segundo €ele, esses anlncios de-
monstram uma preocupacéo do gover-
no estadual em modificar o cenario da
Metade Sul, com a criacdo de mais de
20 mil empregos diretos e outras deze-
nas de milhares indiretos, que véo pos-
sibilitar, entre outras coisas, que essas
pessoas permanegam em Seus munici-
pios de origem.

Empresas e produtores tém recebi-
do todo o suporte do governo do Esta
do, que contacom o apoio direto da Cai-
xaRS Fomento Econdmico e Socia nes-
se projeto. Em 2004, a CaixaRS repas
sou sozinha 40% dos recursos do BN-
DES em financiamentos do Programa
de Plantio Comercial e Recuperacdo de
Florestas (Propflora) para todo o Pais.
O plantio de florestas representa uma
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nova corrente de desenvolvimento. “A
Metade Sul tem um grande potencial tan-
to de clima quanto de solo”, diz Luis
Roberto Ponte, secretério de Desenvol-
vimento e dos Assuntos Internacionais.
Em contrapartida, o produtor rural des-
cobriu no plantio de florestas uma série
de vantagens, diz o secretério. De acor-
do com €le, é possive investir na cultu-
ra de &vores sem restringir outras ativi-
dades. Além disso, o homem do campo
gue optar por esta dividadetem o ICMS
diferido, ou sgja, quem recolhe o im-
posto é a préxima cadeia do setor (nes-
te caso, a industria).

Mas ndo é apenas abaseflorestal que
ira movimentar a economia da regiéo.
“O setor traz no bojo um valor agrega
do importantissmo, que é a industriali-
zacdo”, destaca o secretario. Investi-
mentos comegam a ser feitos por gran-
des empresas de celulose e papel, que
daqui a sete anos, na primeira colheita
de arvores, deverdo estar com as mé-
quinas a pleno vapor. O governo gal-
cho tem um clima propicio para atrair
€sses investimentos, pois conta com um
grande conhecimento e tradicdo na &rea
de florestas, tém linhas de incentivos
como 0 Fundopem para as indUstrias,
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uma andlise agil das exigéncias so-
cioambientais e linhas de financia-
mento a disposi¢do dos agricultores.

Financiamento ao alcance da
mé&o — Basta acompanhar a evolu-
¢80 dos pedidos de financiamento
junto aingtitui¢do paraconfirmar que
0s galchos descobriram na lavoura
de &rvores uma aternativa impor-
tante de geracdo de emprego e ren-
da. Desde 2004, quando foi imple-
mentado o Programa de Financia-
mento Florestal Galcho (Proflora
CaxaRs), R$ 28 milhdesjaforam
aprovados para cerca de 315 pro-
dutores, 0 que representa uma area
total de 20 mil hectares financiados.
A Metade Sul recebeu 82% do va
lor dos projetos aprovados. “Séo
projetos de plantio que, somados aos
hectares ja assumidos pela Votoran-
tim e pela Aracruz, asseguram are-
alizacao de 50% da meta do Proflo-
ra, que prevé a implantagdo de 120
mil hectares de novas florestas até
2006", destaca o presidente da Cai-
xaRS, Dagoberto Lima Godoy.

A concessdo de financiamento
integraum grande plano tracado pelo
Comité Gestor do Arranjo Produti-
vo de Base Florestal do Rio Grande
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Rigotto: *estamos fazendo um completo
trabalho de licenciamento ambiental”

do Sul (APB Floredtal). A iniciativa
€ coordenada pela CaixaRsS, insti-
tuicdo financeira vinculada a Secre-
taria Estadua de Desenvolvimento
e dos Assuntos Internacionais (Se-
dai). “A formacdo do Arranjo Pro-
dutivo Local (APB Florestal) do Rio
Grande do Sul justificarse pela ne-
cessidade de organizacdo desta ca-
deia produtiva, que apresenta dese-
quilibrio entre oferta e demanda de
matéria-prima’, justifica Godoy.

Segundo a Sociedade Brasileira
de Silvicultura (SBS), estima-se que
0 consumo no Brasil sgjade 800 mil
hectares/ano, enquanto o plantio ndo
ultrapassa 500 mil hectares/ano, re-
sultado que custa ao Pais cerca de
US$ 80 milhdes'ano com a impor-
tac8o de madeira da Argentina e do
Uruguai. No Rio Grande do Sul,
com um consumo aparente de 50
mil hectares/ano, o plantio anua ndo
chega a metade desta demanda (20
mil hectares/ano), sendo necessa-
riaaaguisicdo de madeiras em San-
ta Catarina e no Parana.

“Participando do APB Florestd,
empresas e entidades atuarao em con-
junto com o objetivo de reverter este
quadro e promover o desenvolvimen-
to do setor, potenciaizando as opor-
tunidades de negécios e facilitando a
formulagdo de politicas publicas’,
destaca Godoy. O objetivo é tornar
as empresas e produtores participan-
tes mais produtivos e competitivos,
substituindo a competicéo pela coo-
peracdo. Além disso, o plantio de &-
vores para fins comerciais servira
paraimpedir que as matas nativas se-
jam destruidas.

As iniciativas adotadas pelo
governo galcho estéo consolidan-
do oRio Grande do Sul como um
polo de producdo de madeira. No
setor da indlstria moveleira, ocupa
0 primeiro lugar e é lider em expor-
tagbes (US$ 1,5 bilhdo). “Além de
tradicdo e expertize no negdécio flo-

Plantar florestas representa
colher lucros Os produtores
gauchosqueo digam Cada
vez mais agricultores estéo
investindo em acada negra,
pinus e eucalipto como
forma de diverdficar e
agregar renda a
propriedade. |s0 porque €
possive plantar qualquer
uma dessas espéties EEM
abrir mao de outras culturas,

COMD Sojaearroz, ou até
MESD na criagcao de gado.
Programas como o Praflora,
da CaixaRSdo governo
galicho, e invesimentos de
indUdrias de ceulose e papd

no Ro Grandedo Ul tém

edimulado o plantio, o que
faz do Edado

umexemplo de sucesso em
todo o Pais
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restal, o Rio Grande reline um leque de
vantagens, sendo predominanteas de lo-
gistica: uma boa malha rodoviaria pavi-
mentada, vias fluviais navegave's, rede
ferrovi&ria em recuperacdo, bom siste-
ma de comunicacles e — vale 0 desta
gue— o melhor porto maritimo do cone
sul do continente”, ressalta Godoy.

Além disso, aMetade Sul possui cer-
ca de 15 milhdes de hectares que po-
dem disponibilizar rapidamente, 500 mil
ou mais hectares para a finaidade de
plantios florestais. O preco da terra flo-
restal é atrativo em comparagdo a ou-
tros Estados, outra vantagem que conta
pontos a favor do Rio Grande do Sul.

Recur sos disponiveis — Para eti-
mular o plantio de florestas, 0 governo
conta com a atuagdo da CaixaRS, que
coloca a disposicdo dos produtores uma
linha de financiamento especifica, o Pro-
flora. Podem ter acesso a esses recur-
s0s pessoas fisicas e juridicas, indepen-
dentemente do seu ramo de atividade,
desde que tenham ficha cadastral atudi-
zada e garantias reais compative's. O fi-
nanciamento pode ser obtido diretamente
na CaixaRS ou com 0s parceiros técni-
cos. O limite para financiamento € de
R$ 150 mil por projeto individual anual,
com taxas de juros de 8,75% a0 ano,
sem corregcdo monetéria. O prazo de
amortizacdo € de até 12 anos, com ca
réncia de até oito anos.

Os recursos sdo solicitados para
plantio de eucaliptus, pinus e acacia. A
area de cultivo média esta a0 redor de
60 ha. O eucaliptus € destinado para ce-
lulose no caso de produtores integrados
aumaindistria e, neste caso, a colheita
ocorre no sétimo ano. Entretanto, a
maior ocorréncia até o momento com

Ponte: “‘setor florestal traz consigo um

valor agregado o da

industrializa¢&o’

importante:

financiamento éo plantio para
colheitano final detoraspara
movels e cujo deshaste seini-
cia por volta do oitavo ano
com a destinacdo da madeira
paralenha, construcéo civil e
outras finalidades. O pinus é
destinado para a producdo de
MDF e a fabricagdo de mo-
veis. Os cultivos de acécia
produzem madeira destinada
aconsumidores de lenhapara
energia, produgéo de carvéo
e exportagdo de cavacos para
celulose, principa mente, para
0 Japdo. Ja a casca da acacia
€ matéria-prima para o tani-
no e cerca de 60% da produ-
¢a0 € destinada a0 mercado
interno para os setores de
curtumes, adesivos, petroli-
fero, de borrachas, etc. O res-
tante 40% € exportado para
mais de 50 paises.

Valeressdtar que os prin-
cipais produtores e exporta-
dores de tanino sdo Africado
Sul, Brasil, Chile e China. O
fomento do governo do Es-
tado a0 aumento do cultivo
de florestas de forma susten-
tavel é edtratégia para gerar atragdo de
investimentos por pequenas, médias e
grandesindlstrias no RS. “Visa-se agre-
gar valor a madeira através da producéo
por exemplo de laminados, MDF, mo-
veis, celulose, tanino, etc. Todos os in-
vestimentos tanto por produtores como
por empresas, independentemente do
porte, sG0 importantes para a geracao
de empregos e renda no Estado do Rio
Grandedo Sul”, afirmao vice-presidente
daCaixaRS, Rogério Augusto deWallau.
Atuamente, o RS possui a0 redor de 360
mil hectares das trés espécies referidas.

Além daboarentabilidade, outravan-
tagem do programaé o beneficioao meio
ambiente. “O cultivo de florestas € mui-
to importante porque diminui a presséo
pelo corte ilegal de florestas nativas, na
medida em que as indUstrias de méveis
passam a ter uma nova alternativa de
matéria-prima para suas necessidades
industriais, ou seja, recursos renova-
veis’, considera Wallau.

Com os investimentos distribuidos
em todo o Estado, a estimativa, dentro
de dez anos, € de que os atuais 200 mil
empregos diretos sgjam transformados
em 400 mil postos de trabaho, deman-
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Eucalipto (foto), acécia negra e pinus sio as espécies
financiadas pela CaixaRS

dados em atividades que véo desde a
producdo das mudas, preparo do solo,
plantio, capinas e extragdo, até aindls-
tria de fertilizantes, méquinas, imple-
mentos e transporte. Além de produto-
res individuais, o programa possibilita
ao produtor rural o investimento no
agronegocio florestal com o apoio de
uma grande empresa — as chamadas
“integradoras’ —, o que facilita o pro-
cessamento da madeira e asseguraasua
comercializacgo.

Contato com o produtor — Para
gue todos esses beneficios sgjam co-
nhecidos pelo produtor rural, aCaixaRS
montou uma estratégia que tem dado
otimos resultados. Engenheiros agro-
nomos e florestais foram os primeiros
a entrar nesta parceria, trazendo para a
instituicdo financeira a sua experiéncia
e também o bom relacionamento com
clientes. “ A CaixaRS montou cursos de
financiamento florestal para esses pro-
fissionais se atualizarem sobre as exi-
génciasfeitaspelo BNDES’, contaFlo-
riano Isolan, consultor conveniado do
Proflora CaixaRS. O curso também
tem como objetivo promover a inicia-
¢a0 de profissionais interessados em
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formular projetos financiados pelo Pro-
flora.

Posteriormente, ampliou-se acomu-
nicacdo para cooperativas, sindicatos,
empresas e demais instituicdes da ca
deiaprodutivade baseflorestal, aexem-
plo da Associagdo Galcha de Empre-
sas Florestais (Ageflor), Fiergs e Sin-
dimadeira, além de outras liderancas.
Tudo isso com o apoio do APB Flores-
tal, por meio de seus grupos de traba-
Iho. O Grupo de Trabalho Ambiental,
por exemplo, levanta as exigéncias ne-
cessrias para a aprovacdo do projeto,
como a manutencdo de matas nativas e
areas de preservagao permanentes
(APPs), entre outras.

Os projetos de plantio de florestas
sd0 viaveis tanto para areas pequenas
como em grandes propriedades. O pro-
dutor rurd Fernando Otévio Lucas, por
exemplo, resolveu destinar 50 ha da Fa
zenda S&o Jo&o do Juncal, em Jagua
réo, para o plantio de pinus, eucalipto e
acécia negra sem abrir méo de outras
aividades da fazenda. “A possibilidade
de consulta técnica para o plantio per-
mitiu transformar arvores como produ-
to comercid”, afirma.

Outro exemplo vem de Sobradinho,
onde os engenheiros florestais Anténio
Ciprandi e Flavio Luis Luchese reuni-
ram, em uma empresa, pessoas de vari-
as atividades profissionais em torno do
projeto de plantio deflorestas. “ Cadaum,
dentro de suas possibilidades, foi com-
prando agdes da empresa. Assim, con-
Seguimaos montar um projeto maior”, re-
lata. Com o modelo implementado, eles
conseguiram agregar empregos e opor-
tunidades para a regiéo. “A cada 20 ha
de érvores plantadas é gerado um em-
prego direto”, lembra Luchese.

Vantagens socioambientais — Os

aspectos econdmicos

sao importantes,
mas t8o valiosos

guanto eles sdo as

vantagens sociais

eambientaisqueo

plantio de arvores
representa. De

acordo com
A aAgeflor, a
@ . .
4 atividade
E contribui
2 para a fixa-
ngoy. o RS e§ta se 950 do ho-
tornando um case
mundial quando o assunto mem no
é plantio de florestas” campo com

geracdo derenda e
gera necessidades
variadas, desde
uma simples capi-
na ou construcéo
de aramado a um
levantamento to-
pogréfico, meca-
nica de méquinas,
producdo de mu-
das e transporte
rodovidrio. “Essa
diversidade acon-
tece na empresa e
também com os
produtores’, afir-
ma Augusto Si-
mon, engenheiro
florestal parceiro
daAgeflor.

E com base na
experiéncia de tra-
balho que Simon
baseia seus argu-
mentos. Segundo
ele, Encruzilhada
do Sul e Piratini
foram comunidades que aumentaram
de forma significativa toda a atividade
econdmica. “ Tivemos destaques e mé-
ritos recebidos e, em mais de uma oca-
sido, prefeitos e autoridades de outros
municipios aplaudiram em publico a
condicdo de emprego e renda de Pirati-
ni, em funco do plantio de florestas.
Ha ainda a participacdo da acécia e do
pinus que, apesar de néo terem toda a
sua potencialidade explorada, também
movimenta toda uma cadeia produtiva,
inclusive com industrializacéo loca”,
afirmaele. O presidente daAgeflor, Ro-
gue Justen, destaca ainda que o éxodo
rural diminui cominvestimentosem flo-
restas, uma vez que ha muitos produ-
toresindependentes produzindo paradi-
versos mercados.

O meio ambiente também agra-
dece — Especialistas defendem que
as plantacOes florestais sdo benéficas
para a natureza. De acordo com Doa-
di Antonio Brena, professor doutor da
Universidade Federal de Santa Maria
(UFSM) e integrante da ONG Amigos
da Floresta, as florestas tém impacto
ambiental positivo em diversas areas.
Ele explica que a floresta intercepta a
radiacdo solar, diminuindo a tempera-
tura; aumentaaumidade do ar; eoven-
to, reduzindo a velocidade. O plantio
de florestas também reduz as tempe-

eucalipto

Primeira colheita é feita sete anos apds o plantio, no caso do
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raturas extremas do solo (copas e co-
bertura), as camadas orgénicas séo
mineralizadas mais répido (himus) e
contribuem para a ciclagem de nutri-
entes, 0 que gjuda a manter afertilida-
de do solo.

A floresta também é uma fonte im-
portante de &gua potavel e evita a con-
taminacdo de rios, lagos e bacias hi-
drogréficas. Além disso, o efeito espon-
jafaz com que a agua da chuva inter-
ceptada e absorvida sgja filtrada e libe-
rada lentamente de volta ao lencol
fredtico, alimentando os cursos d’ agua.
Os estudos conhecidos revelam que o
eucalipto consome a mesma quantida-
de de agua que as outras espécies flo-
restais, sgjam nativas ou plantadas. Na
Regido Central do Estado, o eucalipto é
cultivado hdmaisde 40 anos e ndo exis-
te nenhum estudo que afirme que as
matas tenham secado o rios Taquari,
Guaiba, agudes ou banhados ai locali-
zados. Outro mito que esta sendo der-
rubado é o do chamado “destocamen-
to”. Como o plantio de florestas exige
hoje todo um plangjamento agricola,
ndo ha a permanéncia de tocos no cam-
po apos a colheita. Trata-se de uma la-
voura continua, cujos resultados ja po-
dem ser conferidos nas areas econd-
mica, social e ambiental, dentro do con-
ceito de sustentabilidade. W
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A aviacao agricola sofre os mesmos efeitos econdmicos que a agricultura

brasileira atravessa. Retracao da demanda, baixos pregos dos servigos e o aumento

da inadimpléncia sao a realidade atual do segmento, depois de anos de crescimentos

sucessivos. No entanto, a eficiéncia técnica e econdmica da pulverizacdo efetuada

por cima segue a mesma. Vantagens ndo faltam. E s comparar

aviacdo agricolabrasileirando

foge aregra, e também sente

as turbuléncias por que passa
aagricultura. Depois de doisanoscon-
secutivos com crescimento médio de
quase 10%, o segmento aterrissou na
realidade. Além de enfrentar os obsta-
culos de ocasido, aindatem como ver-
dadeiro “freio de méo” de seu desen-
volvimento todos os conhecidos en-
traves que o Pais oferece aos setores
de producdo. “A aviacdo agricola é
‘parceira’ histéricadaagricultura. Pro-
gride quando a agricultura progride e
sofre com ela em momentos dificels
como o atual”, avalia Jose Ramon

g
d m_-Lgu L e

Leandro Mariani Mittmann
leandro@agranja.com

Rodriguez Rodriguez, presidente do
Sindicato Naciona deAviacdoAgricola
(Sindag). “Vive a aviagdo agricola,
portanto, um momento dificil, marca
do pela crise econémica enfrentada
praticamente por todas as culturas
agricolas em 2005. Como reflexos di-
retos em nosso setor, temos a retra-
¢do dademanda, baixos pregos dos ser-
ViGos e 0 aumento da inadimpléncia.”
Asmaioreslimitagdes, detalha Ro-
driguez, ficam por conta das dificul-
dades do setor agricola, como altos
custos operacionais. Principa mente
em funcéo dos custosdos avides e suas
pecas, assim como do combustivel

aerondutico, aexcessivaregulamenta-
¢80 e burocracia que cerca a ativida-
de, a escassez ou mesmo inexisténcia
de financiamentos a custos acessiveis
para as empresas do segmento e para
seus usuarios. Conforme Rodriguez,
outra“grandelimitacdo” € o tratamen-
to totalmente diferenciado oferecido a
aplicacdo aéreaem relacdo aterrestre.
“Enguanto a aérea tem uma parafer-
naliadeleis, regulamentos e normas a
cumprir e sofre intensa fiscalizagdo —
0 que é positivo para a sociedade —, a
terrestre ndo tem qual quer regulamen-
to ou fiscalizagdo, podendo ser feita
por qualguer um e de qualquer manei-
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Os ares do Brasil tém um rei. E agora, movido a dlcool

Aavi acdo agricola — ndo s6 a bra-
sileira, mas por conseqiéncia
também a mundial — passou a viver
uma nova era em marco, com o lanca-
mento da aeronave movida a alcool
pela Unica empresa brasileira que fa-
brica avifes agricolas, a Neiva, sub-
sididria da Embraer sediada em Botu-
catu/SP. No evento de lancamento, 0
primeiro avido a écool entregue a um

¢ao pode ser feita na sede da empre-
sa ou em mecanicas autorizadas.

A chegada do avido movido a alco-
ol é saudada no segmento. “ Temos cer-
teza de que a adogédo do alcool como
combustivel trard um grande impulso
para a aviagdo agricola. Dependendo
da regido, e de outros fatores, a redu-
¢80 do custo da hora de voo reduzira —
como ja reduz, pois o alcool ja esta sen-

cliente também foi a milésima aero-
nave produzida pela empresa com 30
anos de mercado. O Ipanema gerado
pela Neiva é o Unico avido agricola
produzido no Pais e domina cerca de
80% do mercado — aproximadamente
800 a 850 avibes em operacdo. O res-
tante é importado, invariavelmente
avides usados — a maioria com déca-
das em atividade.

O avido a alcool, mais do que uma
marca da aviacdo brasileira, signifi-
ca queda drastica nas despesas, ex-
plica Acir Padilha (na foto, a esquer-
da, ao lado do governador de MT,
Blairo Maggi), diretor-gerente da
Neiva. A empresa estima em 25% a re-
ducédo do custo operacional. O gasto
cai porque o alcool é muito mais ba-
rato que a gasolina de aviagéo (o li-
tro esta em R$ 1,30 a R$ 1,40, enquan-
to 0 da gasolina gira em R$ 4,00). Além
disso, como o desgaste do motor é
abrandado, a manutencdo pode ser
mais espacada. Ja a poténcia do aviao

do empregado — em 15% a 20%" , come-
mora Jose Ramon Rodriguez Rodriguez,
presidente do Sndag. “ Infelizmente, por
enquanto essa possibilidade de uso esta
restrita a um modelo de avido e motor
(avido Ipanema, com motor Lycoming),
necessitando ser estendida para as de-
mais marcas de aeronaves e motores que
compdem a frota brasileira.”

No ano passado, a Neiva bateu o
recorde de vendas do Ipanema. Fo-
ram 83 unidades (70 das quais entre-
gues), muito mais que as 46 do ano
anterior e quase oito vezes as 11 uni-
dades comercializadas em 2001. Mas,
em razdo da conjuntura do agrone-
gécio, para este ano estdo estimadas
40 vendas, mesmo nUmero previsto
para 2006. “ Se olhar o mercado como
est4 hoje, € um nimero positivo. Tam-
bém considerando as conversoes”,
analisa Padilha. “ O mercado depen-
de fortemente de resultados do agro-
negécio.” O Ipanema zero-quiléme-
tro custa USH 288 mil.

Divulgacdo )

aumenta em 7%. E pode-se acrescentar
como vantagem a utilizacdo de um com-
bustivel ecologicamente correto e reno-
vavel. “ E uma mudanga muito significa-
tiva na aviagdo agricola”, avalia Padi-
Iha. Por tudo isso, a Aeronautica ja pro-
pOs estender a tecnologia para as 12 mil
aeronaves em operacao no Brasil.

A partir de agora, todos os avides
agricolas produzidos pela empresa séo
a alcool — a menos que o cliente solici-
te que sgja a gasolina. Ja a aeronave a
gasolina pode ser transformada a alco-
ol a partir da aquisicdo de um kit de
conversdo. O kit composto por tanque,
bomba de combustivel e de injecdo, en-
tre outras pecas, custa US$ 27 mil (in-
cluindo-se o trabalho de substituicao).
Até o momento, foram convertidos 60
avides e outros 70 estdo na espera. A
Neiva entrega o kit entre trés e quatro
meses apds a solicitacdo, e a substitui-

ra, o que explica
em parte o grande

do com pulveriza-
dores terrestres.

de aeronaves agricolas para o com-
bate de vetores (insetos transmisso-

avanco da aplica-
¢cao terrestre em
prejuizo daaplica-
¢a0 aérea e da so-
ciedade”, lamenta.

Um em cada
10 hectares — A
aviacdo agricola
brasileira é usada
em aproximada-
mente 18 milhdes
de hectares por
ano, segundo esti-
mativas do Sin-
dag. A éarea é so-
breposta, ou sgja,
éatotalidade, pois
parte recebe mais
de um sobrevoo

Segundo Aradjo, agilidade na aplicagéo

€ uma das principais vantagens da
pulverizacédo aérea

Divulgacao

Assim, ha um
enorme potencial
de crescimento na
substitui¢éo parci-
a daaplicacdo ter-
restre”, destaca
Rodriguez. “O
maior potencial,
de curto prazo,
aindaestanas cul-
turas que atual-
mente ja utilizam
0 avido, mas em
pequena escala se
comparado ao
uso de equipa-
mentos terres-
tres”, continua.
“Qutros merca-

res de doenca, como 0 mosquito
transmissor da dengue).”
Umareivindicacdo histéricadaavia-
¢ao agricola — e de seus usudrios,
sejam empresas ou produtores indi-
vidualizados — é a inclusdo de aero-
naves agricolas no programa de fi-
nanciamento de aquisi¢cdo Moderfro-
ta. Afinal, por que uma colheitadeira
ou trator é considerado uma magquina
agricola e um avido exclusivo parao
uso na lavoura ndo? “Depende ape-
nas de modificacdo de umalei que se
encontra em tramitagdo na Camara
dos Deputados, até agora com pare-
ceresfavoraveis’, mostra-se esperan-
¢oso o dirigente. “Haum longo cami-
nho a percorrer ainda nesse sentido.
Depois de aprovada na Camara, de-

por ano. “Estima-se que apenas 10%
da area tratada das principais cultu-
ras sdo com avido. O restante é trata-

dos podem ser ativados, em benefi-
ciodamaior utilizago de avides agri-
colas. Como exemplo cita-se 0 uso

vera ser aprovada pelo Senado e fi-
nalmente sancionada pelo presidente
daRepublica.”
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Cerca de 18 milhGes de hectares de lavouras sdo tratados anualmente através da pulverizacdo agricola

Vantagem técnica e econébmica—
Avido agricolasignifica€ficiéncia, tan-
to técnica como econbmica. As van-
tagensde se utilizar um avi&o sdo mui-
tas quando comparadas a aplicacéo
terrestre. A primeirae maisvisivel éa
velocidade de aplicacéo, por vezes a
diferenca entre salvar ou ndo uma la-
voura atacada por uma moléstia. “A
rapidez saltaaosolhos’, define Eduar-
doAraujo, conselheiro técnico do Sin-
dag. No caso do ataque de determina-
das pragas ou doencas, o tratamento
deve ser feito tdo logo detectada a in-
festacdo. “ O tratamento no mesmo dia
as vezes é extremamente importante”,
ressalta. Um avido com sistema de
aplicacdo Baixo Volume Oleoso
(B.V.0.) pode pulverizar mil hectares
numajornada, maisdetrésvezesadarea
do trabalho empreendido por um efi-

ciente pul verizador autopropelido ter-
restre. “E o que se chama de efeito-
oportunidade.”

A uniformidade de aplicacéo é ou-
tro dos beneficios, pois a velocidade
constante da aeronave, possivel por-
gue ndo ocorrem as influéncias da to-
pografia e do relevo do solo, faz com
gue toda a superficie da lavoura sgja
pulverizada de forma idéntica. “Com
mais uniformidade, trabalha-se com
produtos mais concentrados e doses
médias mais baixas’, acrescentaAral-
jo. Hoje, quasetodas as aeronaves agri-
colas no Pais possuem sistema de
orientacdo por satélite DGPS (Siste-
made Posicionamento Global Diferen-
cial). “Como o DGPS mede a velaci-
dade do avido em relacdo ao solo, ele
pode ser conectado a outro acessorio
(opcional) denominado Controlador

Automético de Fluxo (o “fluxéme-
tro”). O controlador recebe a infor-
magao de velocidade, largurade faixa
e volume de aplicacdo enviadas pelo
GPS, e gusta a vazao do produto de
acordo com a velocidade do avido,
mantendo assim constante a dose,
mesmo sob variagdes de velocidade”
descreve.

Ao aplicar defensivos via aérea, é
possivel esquivar-se de um problema
comum e limitador que pode compro-
meter o tratamento fitossanitério: as
condi¢Bes de umidade do solo que
impedem que o pulverizador entre na
lavoura. “As vezes a soja esta preci-
sando do tratamento para ferrugem,
mas as chuvas impedem por um, dois
dias a entrada com o tratamento ter-
restre”’, argumentaAraljo. “A aplica
¢do com qualquer tipo de terreno é

SINDICATO
MHACIONAL
DAS EMPRESAS

SINDAG Jririrgd

O REMEDIO DE QUE

SUA LAVOURA NECESSITA

VEM VOANDO.

BYApliqueldefensivosiifertilizanteslelsementesinaldoselexata)
nolmomentolcertolelcomlextremalrapidez

C m&mmamm




AVIACAO AGRICOLA

o
|14

VANTAGENS DO USO DO AVIAO

[ Rapidez de execugdo, pois permite tratar

grandes areas no momento correto.

[J Uniformidade de deposi¢do dos produtos

aplicados.

[J Auséncia de danos diretos (“amassamen-

to”) das plantas.

[J Inexisténcia de danos indiretos, como a

compactacéo do solo.

[J Possibilidade de uso em praticamente qual-
quer condicao de solo (solos irrigados ou en-

charcados por chuvas, por exemplo).

[0 Menor nimero de pessoas envolvidas, o
que é vantajoso quando se trata de aplicacédo de

produtos téxicos.

[J Participacdo obrigatéria de pessoal espe-

cializado (técnicos, pilotos, agronomos).

[0 Aplicacéo, sempre, sob responsabilidade

técnica de agronomo.
[0 Maior economia.

Fonte: Sindag

importante.” A aplicacdo aéreatambém
evita que ocorra o dano do amas-
samento da cultura. Ha estudos que
apontam o trator como causador de
perdas de cerca de 3% da produtivi-
dade quando a soja esta nafase do en-
chimento das vagens. Numa lavoura
com produtividade de 50 sacas/hecta-
re, o percentual significa 1,5 saca, ou
R$ 40,00/ha com soja (a R$ 25,00/
saca). “Asvezes o produtor ndo se da
contaporgque é um dinheiro queelenédo
desembolsa’, deduz Aradjo.
Utilizar-se de um avido e ndo de
aplicacéo por terra provocatrés bene-
ficios técnicos relevantes. O primeiro
€ a inexisténcia de compactacéo do
solo, que seria provocado por um pul-
verizador de algumastoneladas. O se-
gundo é aimpossibilidade do transla-
do do indculo das doencas, que pode
ser transportado de umalavouraa ou-
tra nas rodas do trator ou pulveriza-
dor. Por fim, seguindo uma rigorosa
legidlacdo, cadaavido agricolaem acéo
precisa ser acompanhado de um pilo-
to treinado paraa aplicagdo, um enge-
nheiro agrénomo e um técnico agri-
colatreinado paraafuncao. “A aplica-
¢a0 terrestre ndo tem essa obrigatorie-

dade’, lembra. Tradu-
zindo, o trabaho tende
a ser muito mais bem
executado. “A aviagdo
agricola é a Unica for-
ma de aplicacdo regula-
mentadapor lei.”
Custo maior? —
Numaavaliacéo precipi-
tada, é possivel concluir
gue o custo de aplicacdo
aérea é maior que ater-
restre. Segundo Araljjo,
a despesa para pulveri-
zar por terraéR$ 15,00/
ha, enquanto aaéreafica
em R$ 25,00/ha. Mas
apenasao evitar 0 amas-
samento, o produtor
pode embolsar R$ 40,00
amaispor hectarenaco-
Iheita. Aradjo avaliaque,
muitas vezes, o produ-
tor adquiriu o pulveriza-
dor anos antes, e ndo se
da conta que 0 seu cus-
to estd sendo diluido sa
fra ap6s safra. “Ele ndo
tem o desembolso espe-
cifico na lavoura (do
ano)”, adverte. “O avido é mais econb-
mico que 0 equipamento terrestre, sO
gue existe o desembol so maior durante
a safra’, explica, referindo-se a situa-
¢80 em que o produtor contrata uma
empresa para fazer a aplicacdo aérea.
Na aplicacéo aérea, amaioriados
produtos liquidos é pulverizada em
baixo volume — no maximo 40 litros/
ha. As intensidades mais utilizadas
variam principalmente conforme o
tipo de produto empregado. De for-
ma genérica, pode-se classificar da
seguinte forma: herbicidas e fungici-
das—10a40litros/ha; inseticidas— 2
a 15 litros/ha. Os equipamentos mais
utilizados para liquidos sdo os bicos
hidraulicos (“tegjet” ou similar), de
jato conico ou leque. Também sdo em-
pregados, em menor escala, 0s bicos
“CP’. Praticamente atotalidade dos her-
bicidas é ainda aplicada com bicos hi-
dréulicos. Raramente, usam-se 0s ato-
mizadores rotativos nessa atividade.
Janaaplicacdo de fungicidas ein-
seticidas, além dos hicos hidraulicos,
s80 utilizados em grande escala os ato-
mizadores rotativos (“micronair” ou
similar). Estima-se que cerca de 500
atomizadores rotativos estejam em
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eficiéncia garantida
frota brasileira de aeronaves
agricolas é estimada em 1.200
unidades, e ha 270 empresas que
operam. O crescimento médio
anual do ndmero de avies foi de
10% nos ultimos trés anos. Mas o
Sndag faz um alerta: metade da fro-
ta de avides adicionados a cada ano
€ nova, de fabricacdo nacional, po-
rém dos demais — que, portanto, séo
importados — a maioria tem idade
avancada (30 anos ou mais). Isso
envelhece a idade média da frota
nacional. Segundo o sindicato, a
aquisicao de avides usados é alter-
nativa, principalmente, por causa
da falta de financiamentos aces-
siveis a aeronaves novas a empre-
sas de aviacdo agricola. A maioria
dos novos se destina a produtores
rurais, porque para eles existem fi-
nanciamentos muito mais atrativos
(maior prazo e juros mais baixos),

como os Fundos Constitucionais.
A aviacdo agricola é regulamen-
tada por dois ministérios: da Agri-
cultura e da Defesa. A legislacdo au-
toriza os avibes agricolas a opera-
rem os seguintes trabalhos. aplica-
¢ao de defensivos agricolas, aplica-
¢ao de fertilizantes, semeaduras, po-
voamento de aguas, combate a in-
céndios em campos ou florestas, e
outros empregos que vierem a ser
aconselhados (como em saude pu-
blica, no combate a insetos vetores
de doencas). A prestacdo de servi-
¢os é atribuicdo da iniciativa priva-
da, por meio de empresas que devem
ter seu funcionamento autorizado e
fiscalizado pelos ministérios da De-
fesa e da Agricultura. Os agriculto-
res, tanto pessoas fisicas como juri-
dicas, também podem ser operado-
res de aeronaves agricolas, porém,

exclusivamente em suas lavouras.

operacao no Pais, dternando-se 0 seuuso
com o emprego de bicos, conforme o
produto e as caracteristicas desgadas na
aplicacdo. Mais recentemente esta sendo
introduzido o Sstema denominado “ele-
trogtéico”. Os hicos sfo especiais, co-
nectados a um gerador de alta voltagem,
carregam as gotas com carga el etrostéti-
ca que, assim, sfo araidas pdas folhas
das culturas, aumentando a eficacia da
deposicdo. Mas o sistema ainda € in-
cipientenaaviago agricolabrasileira. m

46 - DEZEMBRO 2005




ANUNCIO



GEORREFERENCIAMENTO

Propriedades com até mil hectares teréo mais

trés anos e as de até 500 hectares, mais sais

anos para aderir ao georreferenciamento

Mais prazo p¢

Carolina Jardine

s produtores ganharam mais

prazo para georreferenciar

suas propriedades rurais. O
Decreto 5.570, publicado no Diario Ofi-
cia de 1° de novembro, concedeu aos
proprietérios deterraaté oito anos para
apresentacao de plantae memoria des-
critivo para os casos de mudanca de
titularidade, parcelamento, desmembra-
mento, loteamento e unificagdo deimé-
veisrurais, conformeditaal e de Geor-
referenciamento (10.267/2001). Con-
tudo, o prazo é retroativo a 20 de no-
vembro de 2003, o que quer dizer que,
naprdtica, restam apenastrésanospara
regularizar a documentacdo de propri-
edades entre 500 e 999 ha.

As éreas com menos de 500 ha—e
queterdo medicao redizadapel o gover-
no — ganharam prazo de oito anos, o
queremete amudancas apartir de2011.
Pelale original, o prazo para cadastro
de unidades de mais de 500 ha deveria
ter terminado no dia 31 de outubro. A
prorrogagdo traz alento ao setor e leva
em conta o0 baixo nimero de proprie-
dades que estavam realmente enquadra-
dasao sistema. O Brasil tem hoje 2 mil
imoveis certificados pelo Incra e mais
de 4,9 milhfes a serem regularizados.

Osimoveis contemplados pelanova
legidagdo representam mais de 85% do
universo de propriedadesruraisno Pais.
Estima-se que somente no primeiro ano
de vigéncia do novo decreto hgja uma
demandaacimade 100 mil servigosde
certificacdo de plantas. Segundo o pre-
sidente do Instituto Nacional de Colo-
nizacdo e ReformaAgréria(Incra), Rolf
Hackbart, o objetivo damedida é recu-
perar o sistema de cadastros dos imo6-
veisruraisbrasileiros, jaque esta defa-
sado em rel agdo a outros paises em de-

senvolvimento. “Metade
dasuperficieterritorial do
Brasi| ndo tem registro, o
quedificultao plangjamen-
to de questdes ambientais
eatédedistribuicdodecré-
dito”, destaca.

Contudo, adecisio ndo
atende totadmente aos an-
seiosdo setor produtivo. O
deputado federa LuisCar-
los Heinze (PP/RS) cobra
do governo uma posicao
deiguadadeentretodosos
produtores. Com isso, ele busca pror-
rogar também o georreferenciamento
para propriedades de mais de mil hecta-
res, cujos prazos de adaptacéo jatermi-
naram conforme o Decreto n° 4.449/
2002. “Nossa expectativa € de que o
governo também conceda mais tempo
para esses produtores. Queremosigual-
dade’, destaca. Heinze enviou documen-
to aos ministérios do Desenvolvimento
Agrério, daAgriculturae ao Incra, soli-
citando aincluso das propriedadescom
extensdo superior amil hectaresnoshbe-
neficios do novo decreto.

Masaampliacdo do prazo paragran-
des &reas ndo é cogitada pelo governo.
O diretor de programas e coordenador
de ordenamento territorial do Incra,
Marcos Kowarick, garante que esses
proprietarios tém condi¢des de arcar
com os custos da certificagdo. “N&o
iremosampliar esseprazo. O Brasil pre-
cisa saber onde estdo as terras e dar
transparéncia a esse mercado”, apon-
ta. O diretor da Brasgeo Consultoria,
Rodrigo Monteiro, ndo acredita que o
governo fara novas concessdes. “A
Unido ja cedeu para os médios. Ndo
abrira mao desse georreferenciamento

para os grandes, porque € isso que esta
organizando os registros do Incra’,
destaca.

Fragmentacdo— Umdosprincipais
problemas enfrentados pelo registro ter-
ritorid brasileiro éadtafragmentacdo das
propriedades. Em muitos casos, ha fa
zendas com érea total superior a mil
hectares, mas que se enquadram na
prorrogacdo porque sé0 compostas por
V&rios registros. Monteiro conta 0 caso
de um dos clientes da Brasgeo quetinha
uma propriedade de 400 ha em Rio Par-
do/RS, composta por 90 regigtros dife-
rentes. Nesses casos, explicao diretor, €
preciso fazer umaunificacdo da proprie-
dade, o que nem sempre é f&cil, tendo
emvistaqueasdreas sfo divergentes. “E
COMo um grande quebra-cabeca que néo
se encaixa certinho”, compara. Outro
problema, diz ele, é que muitosfazendei-
rosadquiriram propriedadesem fragmen-
tos, as chamadas “partes ideais’. 1ss0
dificulta muito o georreferenciamento,
que, teoricamente, deveria ser redizado
em conjunto. “Issoficainviavel”, avaia

Justica— Outramudanca apresen-
tada pelo novo Decreto 5.570 € a obri-
gatoriedade de georreferenciamento
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paratodas as éreas envolvidas em pro-
cessos judiciais. A medida ja passou a
valer a partir da sua publicagdo em 1°
de novembro de 2005. Ou sgja, os pro-
€essos que estdo em andamento ndo
precisardo atender a medida, mas to-
dos os demais serdo obrigados a enca-
minhar a certificagdo junto ao Incra.
“Esse foi um pedido dos proprios car-
térios para conceder mais transparén-
cia aos processos juridicos’, aponta
Kowarick.

De acordo com Monteiro, isso pode
levar osbancos quefinanciam aativida
deprimariaaexigirem o georreferencia-
mento no ato da tomada de crédito. “O
produtor que tomar crédito e ndo pagar
tera que ser executado e, em juizo, a
terra dada em garantia tera que ser
georreferenciada para uma possivel
apreensan”, explica. A novaexigénciare-
forca a tendéncia de que o registro se
transforme em pré-requisito para o fi-
nanciamento daatividade priméria, oque
javinha sendo apontado pelo setor des-
deapublicacdo dalL e 10.267/2001.

Contudo, vale lembrar que ndo geor-
referenciar apropriedade ndo éilegal. O
nico contratempo do proprietario sera

Divulgagdo Fazenda Guajuvira

no momento em que for vender, aterar
0 registro ou efetuar partilha do bem.
ApGs transcorrido o prazo concedido
pelo governo, tais ateraces de regis-
tro sO serdo efetuadas apds a regu-
larizagdo junto ao Incra.

Apesar daampliacdo de pra-
zo, Monteiro recomenda que o |
proprietario de areasruraisnéo ¢
deixe o georreferenciamento
paraaultimahora. Segundoele,
esperar pode representar pagar
mais caro pelo mesmo ser-
vico. “Como muitagen-
tedeixaparaaltltima
hora, ademandade
trabalho no fina
do prazo devera
Ser maior e, con-
seqilentemente,
0S precos tam-
bém”, ressalta. O
diretor do Incra
discorda. Segun-
do ele, o preco
doservicotende- |
raacair nos pro-
Ximos anos, ten-

doemvistaoau- [EEEEEtRTE]

Monteiro alerta que deixar o georreferenciamento
para a ultima hora pode custar mais caro ao

mento datecnol ogiaempregadaname-
dicdo e no processamento dos dados.
“Essas mudancas dever&o baratear o
custo do servico eamaior demandatam-
bém devera promover o crescimento
desse mercado”, sdlienta.

O georreferenciamento é um pro-
cesso de medicao e registro das pro-
priedades rurais. Através de um tra-
balho de campo, é possivel apontar
0s princi pais vértices (pontos de con-
formidade entre dois ou mais imo-
veis rurais) das propriedades, usan-
do coordenadas obtidas por GPS —
ou outros sistemas de medicdo — e
demarcadas por estruturas fisicas. A
empresa contratada deve encaminhar
o resultado de toda a medic&o ao In-
cra, um mapa, um relatério técnico
com memorial descritivo dos pontos
coletados, CD com gravagao dos ar-
quivos de GPS do momento da co-
|eta de dados em campo, arquivo com
dados processados, o que permite eli-
minar possiveis distor¢fes provoca-
das pela ionosfera nas coordenadas
de GPS. A companhia contratada ain-
da deve encaminhar documentos
como matricula do imovel e assina-
tura de termos de reconhecimento de
limitespeloslindeiros.

Hoje, o servico custa entre R$ 8,00
e R$ 11,00 por hectare para proprieda-
desdemaisdemil hectaresede R$ 12,00
aR$ 13,00 para propriedades entre 500
e mil hectares. Contudo, esse va-
lor pode variar de acordo com o

tipo de propriedade e com a di-
ficuldade de acesso. Em gerd,
0 trabalho de medicdo a cam-
po, compilamento dos dados e
regul arizacao de documentacéo
levaentre trés e quatro meses
para ser concluido. Apds
essa fase, 0 proces
S0 éremetido ao
Incra, que faz a
homologacéo
das medigOes e
inclui aproprie-
dade no Cadas-
tro Naciond de
Imoveis Rurais
(CNIR), um
grande ban-
co dedados que
integra 0 Siste-
ma Geodési-
co Brasileiro
(SGB). =

o
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_CEAGESP
Gigante dos

hortigranjeiros e
palco dos PEQUE

A maior central de abastecimento da América Latina

€ 0 destino certo da producéo de indmeros agricultores

do Estado de S50 Paulo. Esses nimeros aumentam

quando falamos apenas das hortalicas, cujos produtores

em guase todos 0s casos SA0 pequenas, e dependemdo

local para escoar sua producdo

Texto e fotos Gabriel Bononi

ma cidade dentro da cidade de

Sdo Paulo. Assim é a

Companhia de Entrepostos e
Armazéns Gerais de Sdo Paulo
(Ceagesp), a maior central de abas-
tecimento daAmérica Latina e a ter-
ceira maior do mundo. Vinculada ao
Ministério daAgriculturadesde 1997,
s naunidade dacapital paulistaacen-
tral conta com um fluxo mensal de
50 mil pessoas e mais de 10 mil vei-
culos. A unidade movimenta em mé-
dia R$ 9 milhdes por dia, com uma
negociagdo de mais de 10 mil tonela-
das de produtos, entre frutas, verdu-

gabriel @agranja.com

ras, legumes, flores e pescados. O lo-
cal conta com cerca de 25 mil forne-
cedores, provindos de 1.325 munici-
pios, de 25 Estados e 14 paises.
Dentro da central encontram-se
ainda 8 lojas, uma padaria, um res-
taurante, 30 quiosques/lanchonetes,
26 escritérios particulares, 3 agéncias
bancérias, um posto bancario 24 ho-
ras com diversos bancos e duas ban-
cas de revistas. Esses nimeros déo a
dimensdo daimportanciado local para
0 abastecimento do Pais e principal-
mente do Estado de S&o Paulo, que é
0 maior consumidor do Brasil. Ospro-

dutos comercializados pela Ceagesp
s80 responsaveis por 60% do abaste-
cimento de hortigranjeiros da Grande
Sdo Paulo, e ainda grande parte do
interior do Estado.

E esse consumo ndo péara de au-
mentar. De acordo com Flavio Luis
Godas, chefe da Se¢do de Economia
e Desenvolvimento, o ano de 2004 foi
0 melhor dos Ultimos tempos e, em
2005, comparando o periodo entre
janeiro e outubro, o volume negocia-
do foi 5% maior. “No ano passado,
nos dez primeiros meses do ano, fo-
ram comercializados 2.276.947 tone-
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ladas de produtos. Em 2005, no mes-
mo periodo, a Ceagesp negociou
2.402.540 toneladas, ou seja, um au-
mento de 5,2% em relacdo a 2004,
que ja havia sido o melhor ano dos
ultimos tempos’, comemora Godas.
Esses bons nimeros sédo puxados
basicamente pelas frutas, que é a
responsavel por mais de 50% da mo-
vimentag&o do local. Dos dez pro-
dutos mais comercializados dentro da
Ceagesp, sete sdo frutas.

Essas frutas vém de todas as re-
gides produtivas do Pais e, dependen-
do da espécie, acaba sendo importa-

da de outros lugares, especialmente
daArgentina, do Chile e dos Estados
Unidos. De acordo com Godas, acir-
culac&o de frutas na central é bastan-
te alta porque muitos hipermercados
dependem da Ceagesp para adquirir
determinado tipo de fruta. “Nenhum
mercado iria comprar um caminh&o
de cergjas, por exemplo. Para com-
prar menos, hdo compensa. Para ad-
quirir todaacarga, por maior que seja
a rede do mercado, acaba sendo de-
mais. Para a Ceagesp, porém, impor-
tar um caminhdo de cerejas, ndo é
muito, pois todo o Brasil acaba ad-

Godas comemora os resultados de vendas
obtidos na Ceagesp em 2005

A GRANJA -




quirindo o produto aqui”, explica
Godas.

Se for analisado apenas o setor de
hortalicas, esse bom desempenho ndo
esta acontecendo. Levando em con-
sideracéo apenas 0 volume negocia-
do, houve um aumento de apenas

aa T

H& mais de 30 anos a producéo da familia de Kétia Horita é comercializada na Ceagesp

0,4% em relagdo ao mesmo periodo
do ano passado. Ja o volume finan-
ceiro caiu 10%. Apesar dos nimeros
nem tanto animadores, este é o setor
gue mais chama a atencdo. O abaste-
cimento de verduras na central pro-
vém quase 100% do Estado de Séo

. P LT

Paul o, fornecido basicamente por pe-
guenos produtores, sendo que mui-
tos deles se encaixam dentro do que
chamamos de agricultura familiar.

Os pequenos da Ceagesp — E é
na categoria de agricultura familiar
ondeseencaixaKdtiaYumi Horita, que
possui uma pequena producdo em
Mogi das Cruzes, naGrande S&o Pau-
lo. Kétia conta que em seu sitio tra-
balhatoda suafamilia, apesar de con-
tar com alguns funcionarios. “Em
casa, todos trabalham com isso. Meu
pai, minhamae, meusirmaoseeutra-
balhamos e vivemos com o que ga-
nhamos com nossa producao”, diz.
No sitio da familia Horita, séo pro-
duzidas basicamente hortalicas, com
destaque para alface, couve-flor,
brécolis, acelga, ricula e rabanete.
A sua producdo atinge cerca de mil
caixas por dia

Segundo Katia, a importancia da
Ceagesp paraafamiliaéenorme. “Es-
tamos com esse espaco aqui ha mais
de 30 anos. Até ha dois anos, toda a
nossa producdo era trazida para ca
Ou sgja, foi gracas ao que vendemos
aqui que conseguimos sustentar nos-
sa familia por tanto tempo. Porém,
nos ultimos anos, comegamos a ven-

eacordo comFlavio Godas, chefe

da Secéo de Economia e Desenvol-
vimento da Ceagesp, um esquema que
funciona entre muitos produtores é o
de parceria. Como nem todos conse-
guem um modulo para poder vender
seus produtos, muitosagricultoresfa-

Zem uma par ceria e negociam seus pro-
dutos diretamente com os atacadistas,
permitindo assimvender na central. E o
caso delrenePereira (foto), quetemseu
sitio localizado em Cotia/SP. Ela esté4
na Ceagesp héa cinco anos e possui dois
maédulos no pavilhdo de verduras, onde
negocia suas hortali-
¢as. Mas como também
| produzlegumes, endo
tem um boxe neste de-
partamento, vende sua
 producdo para um
atacadista, que tam-
bém recebe produtos
deoutros agricultores
| que também n&o pos-
suemumboxe. “ E uma
solugdo viavel para
podermos negociar

A danca dos boxes na Central

nossos produtos aqui na central. Ja que
N&o temos esse espaco, esse esquema de
parceria é a melhor solucéo” , comenta
a produtora.

Irene, porém, ndo acredita que um
boxe na Ceagesp seja tdo lucrativo.
Ela conta que embora consiga pregos
melhores que os negociados direta-
mente da roga, nao é tao vantajoso ter
um espaco 4. “ Nao que néo seja bom.
Mas poderia ser melhor. Por exemplo,
uma caixa de determinado produto que
€u negocio na roca a R$ 10,00 aqui
na Ceagesp eu consigo vendé-la por
R$ 20,00. Se levarmos em considera-
¢A0 apenas isso, é supervantajoso, afi-
nal é o dobro do que eu ganharia ven-
dendo na roca. Mas nao € bem assim.
Eu preciso gastar comtransporte, com
0s carregadores aqui dentro, com o
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der diretamente do sitio para alguns
mercados e feiras. Atualmente, cerca
de 70% da producéo vem paraca. O
lado bom daqui € que, se produzimos
mais, podemos trazer que seravendi-
do, diferentemente de quando se tem
um comprador fixo, que adquire sem-
pre a mesma quantidade”, afirma.

Vivaldo Barbosa é outro exemplo
de pequeno produtor que garante seu
sustento gracas a Ceagesp. Com a
producéo de hortalicas localizada em
Jundiai/SP, Vivaldo vende todas as 700
caixas produzidas por dia na central,
onde estéd com espaco hamaisde seis
anos. “O bom da Ceagesp € que te-
mos praticamente uma garantia de
venda. O que produzimos certamen-
te seré negociado no mesmo dia aqui
nacentral”, relata o pequeno agricul-
tor que trabalha basicamente com
hortalicas em geral.

Para o produtor Décio Koyama,
de ltupeva/SP, a Ceagesp é 6tima
para vender o excedente das mer-
cadorias. Koyama esta na Ceagesp
ha 35 anos e conta que antigamente
quase toda sua producdo vinha para
olocal. Hoje, porém, negocia nacen-
tral apenas 40% do que é produzi-
do. “A grande vantagem daqui é o

Vivaldo Barbosa, de Jundiai, vende todos os dias 700 caixas de hortalicas na central

escoamento da mercadoria. Quan-
do temos um excedente de produ-
cdo, a Ceagesp € o local ideal para
trabalharmos com os produtos. Por
exemplo, 60% da minha producao
de hortalicas eu vendo diretamente

daroca para alguns mercados e fei-
rantes. Mas a quantidade que eles
compram € sempre amesma. Se nao
fosse a Ceagesp, seria mais dificil
conseguir vender quando h4 exce-
dentes naproducéo. Porque aqui ndo

aluguel do boxe, com as caixas de ma-
deira para por os produtos, por exem-
plo. Se for colocar tudo na ponta do
lapis, ndo vale tanto a pena assim.
Agora, estdo nos propondo a aquisi-
¢ao de caixas de plastico. Espero que
dé certo porque, apesar do alto investi-
mento, b teremos esse gasto uma Unica
Vez, pois as caixas seréo semprereutili-
zadas. Em cinco anos que estou aqui,
fazendo as contas por cima com o que
gastei em caixasde madeira, daria para
comprar um caminh&o” , desabafa.

O produtor Akira Kagohara, ape-
sar de ver vantagens no sistema, tam-
bém tem algumas queixas com o lo-
cal. Ele tem sua producéo localizada
em Bom Sucesso e esta na Ceagesp ha
36 anos. Kagohara conta que atual-
mente apenas 50% da sua producédo

é direcionada
paraacentral.
Ha alguns
anos, esses
ndmeros atin-
giam 100% de
sua producao.
“O problema &
daqui é o fia- §
do. Como tra-
zemos grandes
guantidades
de hortaligas,
muitas vezes acabamos vendendo fia-
do para nao ficarmos com a produ-
¢ao parada no boxe. Ja quando ven-
demos diretamente da fazenda, sem-
pre recebemos a vista” , diz o produ-
tor. Para completar o orgamento, ele
vende em seu médulo na Ceagesp,

alémdas hortalicas, pimentas e de-
rivados. “ Esse produto eu adqui-
ro do produtor e revendo aqui nha
central. Se fosse depender apenas
das vendas das hortali¢as, nédo
conseguiria me manter”, explica
Kagohara.
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ha limites para trazer nossos pro-
dutos, e é sempre garantia de ven-
da’, conta.

Apoios e parcerias — De acor-
do com Flavio Godas, os espacos
disponiveis paraacomercializacao de
produtos na central s&o conseguidos
através de um leildo. Qualquer um
pode se candidatar paraadquirir um
espaco, sem a obrigatoriedade de
ser um produtor. Godas explica que
a Ceagesp disponibiliza 6 mil boxes
(ou médulos) e nesse espago traba-
Ilham atualmente 3.800 atacadistas,
como séo chamados os vendedores.
“Atualmente, todos os mddulos es-
tdo preenchidos. O que acontece é
gue muitas vezes uma pessoa possuli
mais de um para poder negociar seus
produtos”, conta.

Além de disponibilizar oslocais,
a Ceagesp faz diversos trabal hos jun-
to aos produtores, visando melhorar
a qualidade dos produtos e, conse-
guentemente, aumentar o lucro de-
les. A central possui um programa
de veiculacdo de precos médios dos
produtos nos principais jornais do
Pais e também nainternet, para que
0 produtor passe a ter um parémetro
de comparacdo de precos. Além dis-
S0, outros programas, visando apoiar
€sSes pequenos produtores, sdo desen-

volvidos pela central. Anita de Souza
Dias Gutierrez, chefe do Centro de
Qualidade, conta que a Ceagesp ofe-
rece a esses produtores o desenvolvi-
mento de instrumentos de moderniza-
¢30 para a producao.

Denominado Programa Brasileiro
para a Modernizagédo da Horticultura,
0 projeto surgiu em 1997 com o0 home
de Programa Paulista paraaMelhoria
dos Padrdes Comerciais e de Embala-
gens de Hortigranjeiros, numa parce-
riacom a Camara Setorial de Frutase
a Camara Setorial de Hortaligas, Ce-
bolaeAlho, da Secretaria de Agricul-
turaeAbastecimento do Estado de Sao
Paulo. Em 2000, atendendo & deman-
da de outros Estados, tornou-se um
programa de atuacdo nacional. Esse
projeto, que ja foi desenvolvido com
34 produtos, entre frutas, verduras e
legumes, traz algumas regras de pro-
cedimento no pos-colheita e sugere
um model o-padréo do produto. “ Cria-
MOS €ssas regras porque € muito rela
tivo ficar apenas no bonito e feio, pe-
gueno ou grande, e variedades de co-
loracéo. O que é bonito e de boa qua-
lidade para uma pessoa pode ndo ser
paraaoutra. Por isso, 0 programatraz
as regras para dar uma padronizacéo
no produto e com isso se obter 0 me-
Ihor resultado possivel. Dessa forma,

RANKING DE PRODUTOS PELO VOLUME EM TONELADAS

JAN. a SET./2005

Ordem Produto Ton. Partic. (%) Acumul.
1° LARANJA 232.615,53 10,8% 10,8%
20 TOMATE 199.347,30 9,2% 20,0%
30 BATATA 167.838,87 7,8% 27,8%
40 MACA 104.340,30 4,8% 32,6%
50 MAMAO 102.947,37 4,8% 37,4%
6° TANGERINA 96.916,87 4,5% 41,9%
70 PERA 71.657,79 3,3% 452%
8o CEBOLA 68.834,47 3,2% 48,4%
9o MANGA 65.958,13 3,1% 51,5%
10° MELANCIA 65.066,52 3,0% 54,5%
11° BANANA 64.360,18 3,0% 57,5%
12° CENOURA 62.798,66 2,9% 60,4%
13° LIMAO 54.797,12 2,5% 62,9%
140 REPOLHO 50.342,29 2,3% 65,2%
15° MILHO VERDE 49.673,42 2,3% 67,5%
16° UVA 40.358,82 1,9% 69,4%
17° ABACAXI 40.161,31 1,9% 71,3%
18° CHUCHU 37.016,12 1,7% 73,0%
19° PEPINO 32.229,35 1,5% 74,5%
20° MELAO 30.660,14 1,4% 75,9%

Fonte: Ceagesp

0 produtor pode sair ganhando nahora
danegociagdo”, contaAnita.

O trabaho desenvolvido por ela e
sua equipe é divulgado em folders es-
pecificos para cada produto. Até o mo-
mento, mais de 500 mil materiais fo-
ram impressos com o patrocinio de di-
versas empresas e redes de supermer-
cados, e 0 apoio do governo federal,
Ministério da Agricultura, Embrapa,
Conselho Nacional de Desenvolvimen-
to Cientifico e Tecnolégico (CNPqg),
entre outros. O CNPq, diés, financia
atualmente uma pesquisa dentro da
Ceagesp e outras quatro sdo financia-
das pela Fundacéo de Amparo a Pes-
quisado Estado de Sao Paulo (Fapesp).
Nesses folders, o produtor encontra
normas como o tamanho, peso, varia-
¢do e cor indicada para cada produto,
garantindo assim uma padroni zag&o.

Outra atuacdo da Ceagesp visando
auxiliar quem produz é a elaboracéo
de algumas regras para 0 pés-colhei-
ta. “Né&o adianta nada colher um pro-
duto de excelente qualidade se nahora
de embalar e transportar, ele acabar
sendo danificado. E um produto dani-
ficado dificilmente atinge seu valor
maximo na hora da venda. Para evi-
tarmos esses prejuizos, desenvolve-
MOSs;junto aos produtores normas e pro-
cedimentos adequados no poés-colhei-
ta’, complementaAnita.

De olho nos residuos — Uma
das mais importantes acbes da cen-
tral é no monitoramento de residuos
de agrotéxicos dos produtos. Anita
conta que, embora outras institui¢cdes
também facam analises, a Ceagesp
tem o maior programa de monitora-
mento de residuos quimicos do Bra-
sil, tanto em quantidade como em fre-
gluéncia. Além desses trabalhos, a
Ceagesp constantemente realiza cur-
sos de capacitacdo com pessoas liga-
das atodos os el os da cadeia produti-
va, visando melhorar cada vez mais
os resultados finais dos alimentos.

Anita endossa que todos os resul-
tados das pesquisas e amostragem fei-
tas pela central sdo disponibilizadas a
todas as pessoas, seja via jornal, sgja
pelainternet ou publicacbesfeitaspela
prépria Ceagesp. “ Tornamos publico
todo o nosso trabalho, pois essas in-
formagBes sdo muito dificeis de con-
seguir. Como o nosso objetivo é auxi-
liar o trabalho do produtor, disponibi-
lizamos todos as dados que temos’,
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esclarece. A chefe do Centro de Qualidade fez ainda uma
critica ao governo brasileiro. “ Falta uma politica do gover-
no para possibilitar que os produtores e atacadistas consi-
gam promover e desenvolver seus produtos, a exemplo do
gue acontece em outros paises, onde o governo estimula
esse trabal ho, dando vérios beneficios aos produtores e ata-
cadistas. Isso ja ocorre nos Estados Unidos, Uruguai e Ar-
gentina’, desabafa.

Logistica — Atualmente, a Ceagesp é uma rede com-
posta por 11 unidades em todo o Estado de S&o Paulo. No
entanto, mais de 80% do volume comercializado provém da
unidade da capital paulista. Pelo fato de a unidade de Séo
Paulo ser amaior e a principal da rede, alguns contratem-
pos nacentralizacdo dos produtos acontecem. “Um dos prin-
cipais problemas da Ceagesp, que estamostrabal hando muito
para solucionar, € o de logistica. Tomamos o cuidado para
evitar que, por exempl o, alaranjaproduzidaem Bebedouro/
SP venha para ca e sgja vendida para comerciantes de Ri-
beirdo Preto/SP. Esse vaivém de produtos encarece a mer-
cadoria, € 0 maior prejudicado é o consumidor final. Por
isso, trabalhamos cada vez mais para que os produtos de
determinadaregido sigam paraaunidade dacompanhiamais
proxima’, finalizaGodas. m

Gigante: Ceagesp movimenta diariamente cerca de R$ 9 milhdes,
com a venda de mais de 10 mil toneladas de produtos

r
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m dos maiores problemas que
afetam o produtor brasileiro e
guejapropiciou muitasdiscus-
sbes ereivindicagdes hAmuito tempo é
0 seguro rura. Atualmente, 0 seguro
desfrutado pelaagropecuériabrasileira
ndo abrange mais do que 1% do PIB
do setor. Portanto, risco da perda da
producdo € assumido totalmente pelo
empresario rural, ssjaem momentosde
problemas climéticos ou sanitarios. Na
tentativa de aprimorar o sistema de se-
gurorura no Brasil, aConfederacéo da
AgriculturaePecuériado Brasil (CNA)
promoveu, em novembro, 0 Semin&rio
Internacional de Seguro Rural. Técni-
cos do setor privado e do governo co-
nheceram a metodologia espanhola de
seguro rural, que cobre 40% do PIB
agropecuario daquele pais.
Fernando Burgaz, diretor da Ene-
sa, estatal de seguros agrérios do Mi-
nistério deAgricultura, PescaeAlimen-
tacdo da Espanha, explicou que o éxi-
to do programa tem base na transpa-
réncia, na estabilidade e na coopera-
¢doinstitucional do sistema, criadoem
1980. O modelo é fortemente baseado
na organizacdo dos produtores, pois
95% dos tomadores de seguro sdo as
cooperativas ou outro tipo de organi-
zac&o, e na pulverizagdo do risco por
parte das companhias, que se uniram
num pool de 36 empresas. Durante
esse periodo, 0 modelo passou por

adequagOes que possibilitam atualmen-
te assegurar 450 mil agricultores, o
gue representa 50% dos produtores
espanhdis, totalizando um capital as-
segurado de 9,5 bilhdes de euros. Ini-
cialmente, eram oferecidas coberturas
para menos de 15 culturas. Hoje, sdo
mais de 130 atividades que contam
com o seguro rural, em 98 tipos de
cobertura desenvolvida para o setor
agropecuario do pais, que possui 7
milhdes de hectares cultivados.

Segundo Burgaz, todos ostipos de
producdo dispdem de algumalinhade
seguro, ainda que referente a riscos
basicos. A meta para o préximo ano é
ampliar o perfil de linhas, como na
agriculturafamiliar, ambito florestal e,
ainda, na coberturarelativaacasos de
febre aftosa. O subsidio concedido
pelo governo espanhol, observou o di-
retor da Enesa, visa facilitar a contra
tacdo do seguro pelo agricultor. Em
média, a subvencao é de 50% do cus-
to do seguro, masvariade acordo com
a cultura. No cultivo de banana, ha
100% de cobertura, referente aos mais
diversos riscos. No ano passado, fo-
ram destinados mais de 210 milhdes
de euros de subsidios.

Ogoverno brasileiro, segundo Ivan
Wedekin, secretéario de Politica Agri-
colado Ministério daAgricultura, esta
concentrando esforgos para fortal ecer
0 seguro rural no pais. Estédo sendo

trabal hadas trés linhas de agdo: o pa
gamento de subvencdes, aaberturado
mercado de resseguro e a revisao do
fundo de estabilidade do seguro rural,
a ser transformado em fundo de ca-
tastrofe. “ Este ano, estamos efetivan-
do a alavancagem da indUstria de se-
guros no Brasil”, disse. Ser&o repas-
sados, segundo ele, mais de R$ 1 mi-
Ih&o para as seguradoras efetuarem as
subvengdes. Cerca de 300 agriculto-
res receberam aprovagdo de suas sub-
vengOes, principalmente para maga e
uva, explicou Wedekin.

Exemplos de fora — O governo
esta conhecendo experiéncias de pai-
ses como México, Canadd, Espanha
paramelhorar a organizagdo do seguro
rural no Brasil. “ Estamos otimistas que
vamos encontrar boa saida para o se-
guro agricola no Brasil, mas sabemos
gue ndo serd a salvacdo da lavoura.
Teremos que crescer muito no merca-
do para obter cobertura maior e com
custos mais baixos’, afirmou. Na safra
2004/2005, a estimativa de colheita era
de 130 milhdes de toneladas, um novo
recorde na producdo. No entanto, pro-
blemas climéticos, como chuvas dema
siadas em algumas regifes e seca em
outras areas do Pais, resultaram numa
guebra de quase 20 milhdes de tonela-
das, totaizando 113 milhdes de tonela-
das. Sem seguro rurd, as perdas foram
assimiladas pelos produtores. m
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No Pais onde o feijdo e
uma preferéncia a mesa,
salvo raras excegoes
ainda se produz o gréo
com tecnificacéo e
tecnologia muito baixas,
aquém das desfrutadas
por soja e milho. Por isso,
a produtividade € baixa,
e também é infima a
participacdo brasileira no
mercado internacional

Leandro Mariani Mittmann
leandro@agranja.com

feij&io éum habito arraigado a

mesa do brasileiro ha muito

tempo. Mas existe uma roti-
na— igua mente que passade pai para
filho — que precisa ser quebrada: ado
emprego de baixa tecnologia para o
seu cultivo e a desorganizagdo da ca-
deia. Ou ofeijdo continuarasendo uma
atividade quase marginal naagricultu-
ra brasileira. Muito distante de seg-
mentos como os da soja, algodédo e
outros. Tecnologia com efeitos positi-
Vos jaexiste; basta aplicé-la. Dames-
ma forma, mercado consumidor, in-
clusive o externo, também népo falta.
No entanto, a produtividade brasileira
€ de 16 sacas por hectare, sendo que
produtores eficientes conseguem mais
de trés vezes estamédia. E o Pais ex-
portapor ano 2 mil toneladas num mer-
cado que movimenta 3 milhdes. Ridi-

culos 0,06% de participagdo no co-
meércio internacional. Portanto, o fei-
jéo brasileiro pode mais.
Oféjaovivetrésrealidadesnaagri-
cultura brasileira. Uma, a bem-suce-
dida, é executada por grandes produ-
tores do Centro-Oeste, além de S&o
Paulo e oeste da Bahia, que investem
profissional mente na cultura— inclu-
sive a cultivam sob pivo central, e co-
Ihem até 3.600 quilos por hectare (60
sacas). Existem os médios agriculto-
res, como os de Santa Catarina e Pa-
rang, que fazem uso de algumas tec-
nologias. Mas h4 aqueles, em sua
maioria agricultores familiares e
predominantemente no Nordeste, que
plantam sem nenhumatécnicaou tec-
nologiamoderna, assim como faziam
seus antecessores por décadas. Séo
estes o0s que derrubam a produtivida-

de médianacional. “ E preciso capaci-
tar a assisténcia técnica’, receitua
Maria José Del Peloso, pesquisadora
daEmbrapaArroz e Feijdo, sediadaem
Santo Anténio de Goias/GO. Doister-
¢os do feijdo brasileiro sdo proceden-
tes da agriculturafamiliar.

A utilizagdo de sementes caseiras
(n&o-certificadas) é o principal equivo-
co cometido pelos produtores. “O uso
de semente certificada € muito baixo.
Em torno de 10%", atesta Maria, que
atribui a tradicdo tal desleixo. O agri-
cultor perpetua-se usando gréos da sa-
fraanterior em vez de investir em ma-
teria de quaidade. A semente caseira
jamaispossui as propriedades minimas
exigidas, como vigor, pureza e indice
de germinagdo. Mas, sobretudo, ndo
possui sanidade. A pesquisadora da
Embrapa dertaainda: “A maioria das
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doencgas étransmitidapelasemente. Em
locais de alta tecnologia, os produtores
usam sementedequalidade’, revela. “Va
demandar todo um sistema de cons-
cientizacdo”, avdia o que precisariaser
feito para romper a danosa tradicao.

..-I hlll..-.’- - 1.1

: il 5 I
Safra das aguas, que comega a ser colhida em dezembro, deve ser de 1,2 milh&o de toneladas

Maria argumenta que, além disso,
grandes empresas publicas de pesqui-
sa, como Embrapa, Instituto Agrond-
mico do Paran&(lapar), InstitutoAgro-
némico, de Séo Paulo, e Epagri, de
Santa Catarina, ja disponibilizam ao
mercado variabilidade de cultivares
com alto poder produtivo. Inclusive
cultivares apropriadas para a colheita
mecanizada, feita por colheitadeiras
utilizadas na sojae milho. A pesquisa-
dora atesta que a tecnologia disponi-
vel ao feijdo no Brasil hoje, inclusive
para o controle de pragas e doencas,
estdno mesmo nivel dadesfrutadapela
sojaou milho. “A tecnologia até exis-
te, mas o grande problema € o produ-
tor usar essa tecnologia. O pegueno
agricultor ndo a utiliza. Em primeiro
lugar, por estar descapitalizado”, la
menta. Para €la, a produtividade mé-
dianacional poderiatranqilamente au-
mentar em 50%, para 1.500 quilos/
hectare.

Mais Feijdo, mais produtivida-
de — Uma prova que tecnificagéo e
tecnologia traz resultados, inclusive
para 0s pequenos agricultores, éacon-
seqiiénciapréticado Projeto MaisFei-
jéo, empreendido pela Emater e uma
multinaciona de defensivos no Cen-
tro-Sul do Parand (regido de Ponta
Grossa, Guarapuavae Iraty), seisanos
atrés. A regido gera doistercos do fei-
jéo do Parana, que é o principal pro-
dutor brasileiro — com exce¢éo da ul-
timasafra, em raz&o da seca. O proje-
to abrange 36 municipios deformadi-
reta e mais 67 indiretamente, mobili-
zando 39 técnicos dainstituicdo. Apro-
ximadamente 3 mil agricultores, com
area média de 5 ha, sdo beneficiados.
O projeto propiciou, avaliaMarcoAn-
ténio Branddo Borges, coordenador re-
gional daEmater de Ponta Grossa, au-
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mento da produtividade paranaense de
800 a 900 quilos/hectare em 1999/
2000, para 1.200 quilog/hectare.

O Mais Feij&o divide os agriculto-
res em “grupos de discussao” de 20 a
25 integrantes (sdo 61 grupos ao
todo). Em cada conjunto, uma proprie-
dade é escolhida como “unidade de-
monstrativa’, onde sdo realizados os
dias de campo e demonstracdes. Os
demais produtores acompanham as
apresentacOes. Entre asexigénciaspara
participar esta a obrigatoriedade de
adocédo do plantio direto, um comego
importante rumo a eficiéncia. Além
disso, sdo utilizadas sementes selecio-
nadas, mas se abre algumas excegdes
para os agricultores menos capitaliza-
dos. No entanto, mesmo a semente
caseira é submetida a tratamento qui-
mico contra pragas e doengas, ‘' para
alavourater um arranque bom”, justi-
fica Borges. “O grande problema do
feij8o é asemente (desqualificada), que
instala doengas’, concorda o técnico.
O lapar cede sementes certificadas
para as unidades demonstrativas. Na
atua safra, a Embrapa também ofere-
cera sementes.

Outros pontos séo abordados para
que o produtor retire 0 maximo possi-
vel desualavouradefeijdo, como con-
trole das doencas na época certa, hora
adequada para a colheita e demais as-
pectos que um cultivo correto exige.
Conforme Borges, os produtores que
adotam 100% das orientagdes, no caso
os anfitrides das unidades demonstra-
tivas, colhem em média 2.500 quilos/
hectare — ou 41 sacas. Os demais ndo
baixam de 2.000 quilos/hectare (33 sa-
cas). Houve um produtor do projeto
gue chegou a 3.400 quilos/hectare (57
sacas). “Néo precisa inventar a roda.
E s6 fazer tudo direitinho”, adverte.
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Ou sgja, aplicar as técnicas ja conhe-
cidas. Borges conta que a margem
bruta de renda dos participantes do
projeto (receita menos custos) foi,
na ultima safra, de R$ 1.543,00/ha.
“O problema é que ndo tem escala.
Mas para 0 pequeno é significativa”,
considera.

Revolugdo a vista — No campo
econdmico-comercial, o corretor e es-
pecialista no mercado de feijéo Mar-
celo Luders, da corretora paranaense
Correpar, classifica de “revolucdo” o
gue vem por ai com o gréo. Para ele,
principa mente duas novas realidades
véo impulsionar o segmento: a redu-
¢cdo de ICMS que incide sobre o ali-
mento, promovida por Parana e Mi-
nas Gerais, os dois maiores produto-
res, e as perspectivas de organizacéo
da cadeia do feijdo, que ira colocar o
Pais no mercado internacional. O Dis-
trito Federal reduziu a aliquota para
1%, Goiés para 3% e Minas Gerais
para 0%. Nos trés Estados, o ICMS
era de 12%. No Parana, um estudo
concluiu que a cadeia do feijéo, em
razéo de componentes como 0S insu-
mos, j& pagava 11 pontos percentuais
em ICMS da aliquota de 12%. O im-
posto, entdo, caiu para 1%.

Uma cultura de Norte a Sul, Leste a Oeste

feijéo ndo é popular apenas no
prato do brasileiro. A legumi-
nosa é cultivada em quase todo o ter-
ritério nacional, mas 85% esta con-
centrada em dez Estados — PR, MG,
BA, SP, GO, SC, RS, CE, PE e PA —
distribuida em trés safras, aguas, seca
e inverno. Os dois géneros de feijoes
plantados no Pais sdo o Phaseulus e
o Vigna. O Phaseulus é mais cultiva-
do na Regido Centro-Sul (carioca e
preto), e o Vigna nas Regides Norte e
Nordeste (macagar/caupi). O Brasil
gera praticamente um quarto da pro-
ducéo mundial de feijéo, o que faz com
gue seja considerado o maior produ-
tor. Em 2004, cerca de 86,1% da pro-
ducéo mundial ficou restrita a cinco
paises: Brasil, China, India, México
e Mianma. Mais da metade da produ-
¢ao brasileira é constituida da varie-
dade carioca, tipo predileto pelos
consumidores do Centro-Sul, segui-
da pelo feijéo-preto e em pequenas
quantidades de outras variedades
como os feijées vermelho, canario,
jalo, rajado e rosinha, preferidos por
alguns nichos no mercado interno e
externo.
Ja nas Regifes Norte e Nordeste
o predominio é do feijdo-de-corda,

também conhecido como macacar
(utilizado na elaboracgéo de pratos
tipicos), além do mulatinho, fradinho,
e feijao-caupi, que apresentam gran-
de variedade de graos e cores. A pro-
ducéo de feijo-preto se concentra no
Sul, enquanto a de carioca, comega
a partir de Santa Catarina, estenden-
do-se por todo o Sudeste, Centro-
Oeste e parte do Nordeste. Os baia-
nos estédo em terceiro no ranking da
producdo nacional ao cultivar em
duas épocas do mesmo ano o feijao-
carioca, principalmente nas regifes
de Irecé, cujo plantio ocorre nos me-
ses de dezembro e janeiro, e Ribeira
do Pombal, na época de inverno (en-
tre marco e abril). No inverno, em
Pernambuco, principalmente na regido
de Garanhuns, ha alguns plantios de
feijéo-preto. Na faixa que vai da Bahia
até o Rio Grande do Norte, concentra-
se a producdo do género Vigna. Na
Regido Norte, a maior parte da area é
destinada ao plantio de carioca. Des-
taca-se o Pard, que concentra boa pro-
ducdo do caupi, e mais recentemente o
Tocantins, que produz o carioca, com
custos mais baixos, e tem atraido pro-
dutores goianos e mineiros.

Fonte: Unifeijao

SAFRA 2005/2006 (ESTIMATIVA)
Area plantada Limite inferior

Limite superior

Total 4.008
12 safra 1.220
22 safra 1.854
3?2 safra 933

*Em mil hectares

Producéao Limite inferior
Total 3.035
12 safra 1.192
22 safra 1.010
32 safra 831

*Em mil toneladas
SAFRA 2004/2005
Area plantada

Total 3.097,8
12 safra 115979
22 safra 1.854,9
32 safra 933
*Em mil hectares

Producao

Total 3.044,4
12 safra 1.101,2
22 safra 984,5
32 safra 958,7

* Em mil toneladas / Fonte: Conab

Limite superior

L Uders imagina que
areducdo do ICMS em

4.025 | Estados importantes va
1.237 criar o efeito doming, e
1.854 outras unidades tam-

933 | bém baixardo a aliquo-

ta. Segundo ele, no Pa-
rana concluiu-se que

3.065 | 88% dos impostos da
1.222 | cadeia do feijao eram
1.010 | Sonegados em raz&o da

g31 | informalidade a que o

setor foi relegado. As-
sim, sem transparéncia,
institui cbesimportantes
como cooperativas e
empacotadorasficavam
de fora do segmento.
Como consequéncia, 0
setor se enfraquecia
cada vez mais. A partir
da formalizacéo, até a
BolsaBrasileiradeMer-
cadorias podera se tor-
nar um canal de comer-
cializagéo. “ComaBol-
sa, égarantiadeidonei-

dade. As operacdes ficam mais garan-

tidas’, avalia Luders. “As cooperati-
vas voltam a comercidizar. Elas ndo
tinham como competir com a infor-
malidade.” Muitas empacotadoras
abandonaram a atividade.

Dois movimentos também podem
fortalecer e organizar a cadeia. Esta
em articulagdo pelo governo a criacéo
da Cémara Setorial do Feijdo, assim
Ccomo as que ja existem de insumos,
organicos, etc. As camaras setoriais
relinem os mais diversos ramos publi-
cos e privados do segmento que defi-
nem diretrizes, prioridades parao seg-
mento e assim por diante. Com 0s
mesmos propositos, foi criado o Ins-
tituto Brasileiro do Feij&o e Legumes
Secos, que reline igualmente lideran-
¢as, de produtores de sementes a su-
permercados. Legumes secos englo-
ba ervilha, lentilha, gréo-de-bico, etc.
O ingtituto concentrard discussdes e
inclusive criara campanhas de marke-
ting paradivulgar os beneficios nutri-
cionais da leguminosa. “Vai se traba-
Ihar aimagem dofeijdo”, sintetiza. Se-
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Divulgacéo

Safra das dguas: mais
drea, menos pre¢o

Na primeira safra do ano (plan-
tada em setembro), também chama-
da de “ safra das aguas’ e cultiva-
da na Regido Centro-Sul e na
Bahia, a Companhia Nacional de
Abastecimento (Conab) aponta umar
expansao de 6,7% na area plantada
em relacdo a anterior. Nesse caso, 0
feijdo ocupa area de algodéo e mi-
Iho, e o aumento foi estimulado pe-
los precos atrativos durante o ano.
Na regido sudoeste de Sdo Paulo,
tradicional no cultivo das aguas e
guase na totalidade sob irrigacdo, o
produtor plantou feijdo no lugar da
soja. Segundo a Conab, com o incre-
mento da area no Sul e caso ndo
ocorram problemas climéticos, a ten-
déncia é que haja queda nas cota-
¢Oes entre dezembro e janeiro. Nessa
época, também ocorre reducédo do
consumo em razdo das festas de fim
de ano e férias escolares.

A Conab prevé que a safra das
aguas, que esta sendo colhida a par-
tir de dezembro, seja de 1,2 milhéo
de toneladas, um aumento de 10%
em comparagao a de 2004/2005. Em
relacdo ao mercado, destaca a Co-
nab, a menor oferta do feijao do gru-
po carioca (em especial o tipo ex-
tra) ndo esta sendo suficiente para
alavancar os pregos. “ A expressiva
oferta de produto comercial nao
estimula as compras e muitos com-
pradores precisam se deslocar para
as regides produtoras em busca de
gundo €ele, é preciso remover aima- | 2mil tondladasdefeijdo. Deacordocom mer cadoria de melhor qualidade,
gem que “feij&o é comida parapobre. | Liders, a principal explicagdo para | | também escassa em diversas locali-
Feijo é comida para pessoas saud& | essanegociagdo insignificante é que, | | dades’, informa a Conab, na * Ava-
veis’, contrapde. “O Brasil temqueter | da producéo brasileira, aproximada- "a§ﬁ° d.a: S"’I‘_fra A?”Cd? ,,20?5/ 2“006?
orgulho disso.” mente doistercos é de feijdo-carioca, ao emn%ut%brilan SRR 2

Rumo aos portos — O Brasil €0 | um tipo que s é gerado e consumido ;
terceiro maior exportador agricola, atras | no Brasil. “Nao pode exportar quan-
apenas dos Estados UnidosedaUniéo | do sobra e nem importar quando fal- | te mudar amatriz”, sugere. Alémdis-
Européia. No entanto, exporta infimas | ta’, justifica. “Precisamos lentamen- | so, o grdo do feij&o-carioca perde cor

rapidamente, o que o desvaloriza no
mercado. O Brasil tem grande chan-
ce de se tornar um grande exporta-
dor, visto que pode abrigar trés sa-
fras por ano, ao contrério de outros
produtores, que geram apenas uma.
Atualmente, o brasileiro come de 80
mil a 100 mil toneladas de feijéo ar-
gentino por ano. m

»
.

Divulgacdo

Brasil € o maior produtor de feijao, com cerca de 25% do volume mundial

Variedades de feijdo ndo faltam para

atender aos diferentes gostos dos
consumidores brasileiros
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Com boa vontade,
nada de

Leandro Mariani Mittmann
leandro@agranja.com

1

itro deleitevendidoaR$ 1,00.

Nenhuma novidade no pre-

¢o, ndo fosse esse 0 valor re-
cebido pelo gerador do produto, ou
seja, o criador, e ndo 0 embolsado pelo
dono do mercado. Parece um sonho
distante ganhar mais do que o dobro
do que normalmente o setor esta pa-
gando ao produtor, mas esta é areali-
dade da agricultora Maria Aparecida
Garcia Ramos, que mantém 11 vacas
emlactacdo no distrito deVailandia, em
Engenheiro Beltréo/PR, regido que,
ap0s a ameagca de aftosa, a cotagdo do
litro despencou paraR$ 0,38 aR$ 0,40.

O leite de suas vacas ndo sai natural-
mente mais vitaminado ou contando
com substancias como 0 Omega 3, que
agregam valor ao produto. Entéo, qual
éosegredo?OleitedeMariaéelames-
ma quem o embala na empresa fami-
liar, com amarca lvai, uma homena-
gem ao rio que passa ha propriedade.
A mesma marca de seus queijos.

A fabricacdo de queijos que deu ori-
gem aempresacomegou meio por aca-
S0, dois anos atrés. Maria tinha umas
“vacas comuns’, conforme define, e
com o qué sobrava do consumo dafa-
miliafaziaalguns queijos (entreumae

Maria Aparecida investiu
R$ 25 mil na ampliacéo do

seu negdcio e hoje comemora
os resultados

Vanderlei Camargo/Coamo

duas pecas por semana) e os vendia
a conhecidos. Com o tempo, “0 pes-
soal foi gostando” e a clientela se
avolumando, e a evolugdo tornou-se
inevitavel: “ Resolvemosinvestir’. Com
um aporte de R$ 25 mil, surgiu a mi-
croempresa, que hoje gera de 100 a
120 pegas de queijo por semana de
0,5 a1 kg cada. “E ndo esta dando”,
comenta sobre a procura. “Todos 0s
diasfaco queijo. E sdbado e domingo
direto”, relatacomo é alidacotidiana
numa propriedade de agricultura fa
miliar. Elatambém ensaca (com uma
maquina) de 80 a 90 litros de leite,
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VACAS MAGRAS

duas vezes por semang, e faz queijo do
leite gerado nos outros cinco dias. Ma-
riatambém produz requeij&o cremoso e
docedeleite.

A estrutura daempresa de 78 metros
quadrados possui fogdo industrid, um
resfriador pequeno para o leite aser em-
pacotado, pasteurizedor, selador e gea
deira, dém de uma ordenhadeira. “Foi
tudo feito com recursos préprios’, or-
gulha-se. Masfataum equipamento fun-
damental paraa expansdo dos negdcios.
umgranderesfriador, para500litros, cujo
preco é R$ 10 mil. Entdo, seria possivel
ampliar o processamento de leite. “Com
resfriador euteriatempo detraba har mais
tranquila’, justifica. No plantel, asvacas
comunsderam cocheiraaanimaisjersay,
smentd egirolanda. Elatentoufazer queijo
apartir de holandesas, masapequenapor-
centagem de gordura tornou inviavel o
fabrico. O empreendimento tem inspe-
cdo sanitariamunicipa, edlaamgaoes
tadual. Apds concretizar a empresa, 0s
investimentosmiramamelhoriadaquali-
dade genéticados animais.

Com essa estrutura e producéo,
Maria consegue renda mensal entre
R$ 1.800,00 e R$ 2.000,00, dos quais
estima que 40% sgjam lucro liquido. O
marido, Agnaldo, produz sojaem 36 ha,

mesma érea destinada ao milho na safri-
nha. “A renda (daempresa) estanosgu-
dando”, revelaMaria. Segundo ela, oma-
rido costuma brincar que esta “fdido”,
em razdo das dificuldades enfrentadas
hoje por quem plantasoja, equearenda
da casa € provida pela esposa. Afind, é
uma receita consideravel para um negé-
cio conduzido quase que exclusivamente
por ela. A gjuda é gpenas de um caseiro,
que faz a ordenha, enquanto o trabaho
na fabrica é exclusvamente empreendi-
do por Maria. Etrabalho néofata. O pro-
de embaagem do leite, por exem-
plo, éfeito de unidade em unidade.
Exemplonaregido— Mariaparti-
cipou, uma década atrés, de um curso
sobre como fazer queijos, promovido
pela cooperativa a que € associada, a
Coamo. Na época, aprendeu a fazer o
queijo frescal, um dos tipos que fabri-
ca hoje. Ela diz que gostaria de saber
mais sobre aatividade, mas que no mu-
nicipio ndo sdo of erecidos cursos e que
seriaimpossivel abandonar afébricapor
alguns dias para cursar em outra cida-
de. Mas, por enquanto, a clientela ndo
reclama. “Fui aperfeigcoando o queijo”,
lembra. Mariavende os queijosnasfei-
ras e em domicilio. Destaca que nas
feiras leva 0 produto numa caixa de iso-

por com gelo, quemantém o produto fres-
quinho e saudavel. E tentador ao cliente,
gue ndo resiste. “ O pessoa vai divul-
gando de boca em bocd’, revela.

Maria é tida como um exemplo na
regido. O veterinario daCoamo quelhe
presta assisténcia, Sandro Colago Vaz,
relata que €le e os colegas costumam
comentar aos agricultores. “Quanto
maisdificil for atividade que se propde
fazer, normalmente maior é aremune-
racdo”. Maria optou pelo mais dificil.
Alémdeextrair oleite, exigeotrabalho
de fabricacdo do queijo, embalagem e
deslocamento para vendé-lo. Portanto,
compara Vaz, ela consegue uma justa
renda superior comparado a quem sO
tirao leite, entrega-o ao laticinio e es-
pera pelo chegue no final do més. “Ha
produtores que se acomodam, ndo fa-
zem nada para agir, mudar a situagéo.
Depende da pessoa agir”, argumenta.
Mas o segredo de Maria ndo € apenas
essaelogiavel automobilizacdo. A outra
explicaco, revelaVaz, consumidor dos
gueijos lvai, € a seguinte: “O produto
delaé excelente. Rigorosanahigiene,
sd Mariaentrano laticinio. E sempre
uniformizada, com mascara, toca e
avental”. Para ele, 0 negécio devera
se expandir nos proximos anos. =

edicdo da revista

Néo perca na proxima

O BRASIL AGRIcCOLA
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EDUARDO ALMEIDA REIS

e ftosa: UE vé descaso do Bra-
sil”, manchetaram os jornais.
Realmente, a UE, sigla dos

paises da Uni&o Européia, éumagra-
cinha. Até sugiro que mude seu nome
para UE, interjeicdo que exprime es-
panto, ou UE, que também exprime
surpresa e € nome de guerra de um
dos grandes traficantes do Rio. Coi-
sacuriosa: o leitor de A Granja por-
ventura ja observou que todo o trafi-
cante, todo o bandido, todo o homi-
cidatem apelido?Antigamente, aban-
didagem caracterizava-se pelas tatua-
gens, grave indicio de comportamen-
to anti-social, descrito pelo crimino-
logista Cesare Lombroso, em seu li-
vro L’Uomo Delinquente. Lombroso
andou esquecido durante anos, e até
malvisto pel os espiroquetas damoder-
na criminologia, sem que deixe de
continuar atual e percuciente em suas
observacgBes. Basta ver os plenarios
de certos Parlamentos. 0 que tem de
tipo lombrosiano, circulando e dis-
cursando, ndo esta no gibi. Peco des-
culpas, mas adoro o adjetivo percu-
ciente: significa agudo, penetrante,
profundo.

Voltando aaftosa, a UE parece es-
guecida de que o virus da foot-and-
mouth disease, também chamada
hoof-and-mouth disease, étinhoso. E
o0 territorio brasileiro é 279 vezes
maior que o da Bélgica, onde fica a
sede da UE. Pelo menos, foi a con-
clusdo daminhacal culadora el etroni-
ca: aBélgicatem 30.528 km2 e 0 Bra-
sil, 8.547.404 kmz. Portanto, as con-
dicbes de controle, inspecéo, vigilan-
cia e fiscalizag8o sanitarias sdo infi-
nitamente mais dificeis, por aqui, do
gue num paiseco europeu, desses que
a gente atravessa de carro em duas
horas. Vale notar que a febre aftosa
prefere animais de cascos fendidos,
0s cervideos tém cascos partidos em

ORDEM
e progresso...

duas unhas, sdo animais silvestres e
ndo ha cerca, nem fronteira que os
impeca de zanzar por ai. )

A mesmatolice aplica-se ao Indi-
ce de Desenvolvimento Humano
(IDH), inventado por dois economis-
tas desocupados, Mahbud Ul Hag e
Amarty Sen, para classificar paises
gue ndo podem ser comparados. Pelo
IDH, o Brasil estaem 63°|ugar, numa
lista em que a Noruega ocupa o pri-
meiro e a Islandia o segundo luga-
res. Ora, a Noruegatem 4,5 milhdes
de habitantes, populagéo igual a da
Grande Belo Horizonte. E alslandia,
onde todo mundo fede a peixe, tem
290 mil habitantes, aquintaparte dos
moradores de Porto Alegre. Parece
gue a Islandia tem o recorde mun-
dial de sexo no casamento, prova
de que muita gente gosta de cheiro
de peixe.

Numarevistarespeitadapel os me-
Ihores técnicos brasileiros — médicos
veterindrios, virologistas, zootecnis-
tas, bidlogos e tantos outros profis-
sionais ligados ao agronegoécio — ndo
sou bobo de me meter a falar sobre a
febre aftosa e o virus aftoso, até por-
guejaesqueci tudo o que estudei. Mas
melembro, perfeitamente, do que me
foi dito pelo diretor técnico de uma
das maiores multinacionais de medi-
camentos veterinarios, na visita que
fiz, a convite, ao laboratério no qual
produzia suas vacinas.

Disse-me o diretor, napresencado
presidente e do diretor comercial da
multinacional, que vendia suas vaci-
nas para determinado laboratorio por
Cr$ 5,00
(cinco cru-
zeiros) a
dose. E que
o tal labora-
torio, aliés
famoso, re-

vendiaavacinapel osmesmos Cr$ 5,00:
“Ou estdo perdendo dinheiro, ou es-
t&o botando &guanavacina’, concluiu
o diretor técnico.

Essa conversa ndo aconteceu na
Nigéria, no Burundi ou em Uganda,
mas no Estado de S&o Paulo, quando
eujaeracronistade A Granja. A par-
tir do que me foi dito, o leitor pode
concluir que vacinar, num Pais gran-
deebobo, implicaoriscodeavacina
ter sido batizada com &guapara... ren-
der. Ou, pelo menos, era o que acon-
tecia ha 20 anos.

Tudo bem: o governo federal foi
0misso, nNdo repassou as verbas ne-
cessdrias, essas coisas todas que le-
MOS e ouvimos, € sdo amais pura ex-
pressdo daverdade. Atropelado pelas
CPIs e pela cachoeira de escandal os
em todos os niveis, 0 (des)governo
deveter achado que aftosando daibo-
pe. Mastudo isso faz parte de um ne-
gécio chamado Custo Brasil.

N&o por acaso, quando Portugal
pretendeu unir, em um sO governo,
as duas capitanias do Norte do Bra-
sil, 0 padre Vieiraassim se expressou
numa carta, respondendo a consulta
de Dom Jod&o 1V: “Digo que menos
mal serd um ladrdo que dois, e que
mais dificultosos serdo de achar dois
homem de bem que um”. Releva no-
tar que Dom Jodo |V, rei de Portugal,
fundador da dinastia de Braganca,
morreu em 1656. Portanto, a cartade
Vieira, foi escrita ha cerca de 345
anos. Ja eram dificeis de encontrar
por aqui, no século XVII, dois ho-
mens de bem. =

A partir do que me foi dito, o leitor pode concluir que
vacinar, num Pais grande e bobo, implica o risco de a

vacina ter sido batizada com &gua para... render
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carne bovina, um dos produtos mais
sensiveis parao consumidor local e para
0 bom andamento dos indices de infla-
¢do0. Agora, cresce a passos largos a
ameaga da aplicacdo de maiores reten-
¢oes as exportacbes. O ministro daEco-
nomia, Roberto Lavagna, diz analisar
medidas para evitar que o aumento das
exportacdes provoque escassez, ante
umademandainternacional menos abas-
tecida, como conseqiiéncia do proble-
ma da aftosa no Brasil.

Semana ap0s semana, sao realizadas
reunides para definir acondugéo econd-
mica e tentar frear maiores aumentos no
preco da carne de gado, dado os habitos
dos argentinos. A crescente demanda
internae um panoramainternacional ab-
solutamente impensado, hé aguns me-
Ses, pressionam oS precos ao consumi-
dor. O proprio secretario da Agricultu-

A ARGEN

A

2

TINA
-y

Divulgacado

ra, Miguel Campos, disse, em mais de
uma oportunidade, que se o0s pregos da
carne subissem, aumentariam os direi-
tosde exportacdo. No entanto, ratificou-
se 0 acordo de precos com a indUstria
frigorifica, consignatarios e supermer-
cados, num cenario afetado pelo fecha
mento de mercados internacionais as
carnes procedentes de Brasil, ante area
paricdo de febre aftosa.

Segundo se verificou, comprar car-
ne da Russia — principal mercado em
volume paraaArgentina— poderasolu-
cionar sem afetar os precos. Por sua
vez, o Chile, que fechou seu mercado
para o Brasil, representa cerca de 7%
das exportacGes. Nos Ultimos 15 dias,
a cotacdo dos cortes de alta qualidade
tipo Hilton aumentou de US$ 7.500 a
US$ 10.700 atonelada e o preco dafa-
zenda no Mercado de Liniers teve um
incremento de 25% em 2005.

CHACRA'
Trigo

Os dados indicam que a producéo
argentina ndo superaria os 12 milhdes
de toneladas, como conseqgiiéncia da
forte seca que castigou as zonas de
plantio no ultimo inverno. Iniciou-se a
colheitano norte do pais, zonaque con-
tribui com uma porcentagem minorita-
riado total produzido naArgentina.

(]
Soja

Os produtores argentinos de soja
plantaram 5% do total estimado paraa
campanha 2005/2006, projetado em

15,600 milhdes de hectares. O plantio
avanga sem maiores contratempos.

Leite

Estima-se que até o final do ano se
chegara a um volume produzido em
torno dos 10.300 milh&es de litros na
Argentina, similar ao recorde de 1999.
Também as exportacdes atingiriam um
recorde: US$ 600 milhBes pela venda
de lacteos a mais de 90 paises.

Retencoes de LEITE

A Confederacdo de Associagfes
Rurais de BuenosAires e a Pamparati-
ficou suatotal rejeicao asretencbes|ac-
teas. De acordo com a entidade, “o se-
cretariodaAgricultura, Miguel Campos,
se comprometeu a avaliar o efeito da
medida, masaindando o fez’. Noventa
dias apos a implementacdo do
aumento nos direitos de expor-
tacdo de produtos léacteos, as
retengdes ocasionaram umaper-
da de 200 milhdes de pesos ao
conjunto da producéo leiteiraa
partir de julho e provocardo, se
permanecer essa medida por
outros trés meses, 200 milhdes
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de pesos a mais de prejuizo ao setor
l&cteo argentino. Além disso, cita-se
umadiminuicdo do 27% na exportacdo
de leite em p6 e de 15% nos demais
derivados durante julho/agosto/setem-
bro, comparada com o mesmo periodo
de 2004.
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FEBRE aftosa

O Senasainformou oficialmente que
a declaracdo de emergéncia da aftosa
obedece anecessidade de “fortalecer os
mecanismos de controle” nas zonas
fronteiricas argentinas. Por esse moti-
vo, dispOs que se suspenda a compra
de mercadorias que possam disseminar
o risco da febre aftosa proveniente do
Brasil. Dessa forma, ndo podera entrar
no pais nenhum produto brasileiro re-
lacionado com bovinos, suinos, capri-
nos e ovinos. O governo de MissBes
disse que o aerta contempla o reforco
doscontrolesde comprade animais para
o territério argentino, desinfeccdo de
veiculos e instalagdo de tapetes sanita-
ros para 0s passageiros.

Asautoridades do Senasarealizaréo
uma reunidao com servidores publicos
da Alfandega e da Delegacia para co-
ordenar oscontrolesdafronteira. A nova
norma, que ndo significa o estado de
emergéncia sanitaria, inclui aintensifi-
cacao dos controles de movimentosin-
ternos de animais no pais, com a ad-
verténciade que seinterditardo e sacri-
ficar@o os exemplares que ndo estive-
rem com a documentagdo adequada.




PLANTIO DIRETO
y

RELATORIO sobre PD

no Brasil

A Agrisus entregou a uma das maiores autoridades mundiais em desenvolvimento
sustentavel um relatorio sobre os beneficios do plantio direto no Brasil.

O documento foi entregue a ex-primeira-ministra da Noruega, Gro Harlem
Brundtland, que recentemente visitou o Brasil. Ex-diretora-geral da Organizacao
Mundial da Satde e da Comissdo Mundial sobre o Desenvolvimento e o Meio
Ambiente (ONU), Brundtland foi eleita pelo jornal britanico Financial Times uma
das quatro personalidades européas mais influentes dos Ultimos 25 anos

Agrisus, em parceria com a
Federacdo Brasileira de Plan-
tio Direto naPalha (Febrapdp),
entregou aex-primeira-ministradaNo-
ruega e uma das principais liderancas
mundiais em questdes rel ativas ao de-
senvolvimento sustentavel e salide pu-
blica, Gro Harlem Brundtland, relaté-
rio sobre o que se vem fazendo no
Brasil paraasustentabilidade agricola,
com especia énfase aos beneficios e
resultados do plantio direto para agri-
cultura nacional. O estudo foi elabo-
rado pelo engenheiro agrdnomo e con-
sultor daAgrisus, Bernardo van Raij.
Brundtland esteve recentemente no
Brasi| participando dacerimbéniadeen-
trega do Prémio Eco 2005, concedido
pela Camara Americana de Comeércio
(Amcham), que tem por objetivo re-
conhecer as empresas comprometidas
com os principios e préticas da Cida-
dania Empresarial e do Desenvolvi-
mento Sustentavel. O documento foi
entregue em maos a ex-primeira-mi-
nistrapel o presidente daFebrapdp, Ivo
Meéllo, que estuda a proposta de con-
vidé&laparao proximo encontro nacio-
nal do plantio direto no ano que vem.
A correspondéncia — ** A Fede-
racdo Brasileira de Plantio Direto na
Palha (FEBRAPDP) é uma organiza-
¢ao privada sem fins lucrativos, fun-
dada em 1992 com a finalidade de
congregar pessoas interessadas na
agricultura sustentavel baseada no
plantio direto. Desde seu inicio, nos-
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Todo o trabal ho que o Brasil vem reallzando na area
de plantio direto consta no relatorio

sas agdestém sido pré-ativas com essa
finalidade.

Nosso primeiro presidente e um de
seus fundadores foi um fazendeiro pio-
neiro do plantio direto na regido dos
Campos Gerais do Estado do Parana,
Manoel Henrique Pereira, conhecido
por Nonb Pereira. Ele participou da
Conferéncia Rio-1992, tendo feito na
ocasi 80 a apresentacdo do novo siste-
ma de plantio direto. Naquela época,
j& estdvamos seguros de que a agri-
cultura sem preparo do solo nos apro-
ximaria dos conceitos de um desen-
volvimento sustentavel.

O sistema de plantio direto come-

¢ou com um forte objetivo de contro-
lar a erosdo do solo, um grande pro-
blema que os fazendeiros tinham que
enfrentar. Desde entdo, os fazendei-
ros, juntamente com os servicos ofi-
ciais de pesqguisa e extensdo e com as
companhias privadas, trabalharam em
conjunto pararesolver tais problemas,
desenvolvendo atecnologiado plantio
direto adaptada a regido tropical.
Hoje em diaessatecnologiafoi es-
tendida, pelaFAO e pelo Banco Mun-
dial, a outros paises nos quais era ne-
cessaria uma producdo sustentavel de
alimento. Essasiniciativastém sejus-
tificado principalmente porque essatec-
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PLANTIO DIRETO

Sistema de plantio direto comegou com um forte
objetivo de controlar a eroséo do solo

Divulgacao

Uma lider mundial

ro Harlem Brundtland (foto) € considerada uma das principais liderancas mun-

diais em questdes envolvendo o desenvolvimento sustentavel e a satide plblica.
Formada em medicina, foi a primeira mulher eleita primeira-ministra da Noruega
(exerceu dois mandatos) e diretora-geral da Organizacdo Mundial da Saude,
onde inovou com politicas arrojadas para a saude publica.

Estabeleceu a Comissdo Macroecondmica para a Saude presidida pelo
renomado economista Jeffrey Sachs, e priorizou o combate a violéncia no am-
bito da saude publica. Presidiu a Comiss@o Mundial sobre o Desenvolvimento
e 0 Meio Ambiente (ONU), que ficou conhecida como a Comissdo Brundtland,
onde liderou o desenvolvimento dos conceitos politicos adotados até hoje
como definicdo do desenvolvimento sustentavel.

Em 2003, foi reconhecida pela revista Scientific American como “Lider do
Ano” por seu trabalho na elaboragdo de uma estratégia mundial de combate
ao SARS. Em 2004, foi incluida pelo jornal britanico Financial Times entre as
quatro personalidades européias mais influentes dos ultimos 25 anos, junta-
mente com o Papa Jo&o Paulo Il, Mikhail Gorbachev e Margaret Thatcher.
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nologiaéaestratégiamaiseficientere-
|acionada aos conceitos do desenvol-
vimento sustentavel, estabelecidos ao
final da década de 80, de acordo com
orelatorio daComissdo conduzidapela
senhora e também com a Agenda 21
aprovada posteriormente pela ECO-92
no Rio de Janeiro.

A evidéncia desse fato pode ser
constatada na Publicacdo da FAO em
2002, na qual sdo enumeradas as es-
tratégias vencedoras apoiadas pelas
discussfes sobre Agricultura Susten-
tavel e Desenvolvimento Rural na
WSSD em Johannesburgo. A pagina
25 consta a experiéncia da Eagri no
Estado de Santa Catarina-Brasil. Este
instituto oficial de pesguisae extensdo
é associado daFEBRAPDP e 0 suces-
sodesuainiciativadeve-se ao sistema
deplantio direto.

Nos dias que correm amaior parte

das publicacbes da FAO, que sugerem
estratégias sustentaveis de manejo do
solo, objetivando a Agricultura Con-
servacionista, recomendam a minima
perturbacdo do solo, amanuten¢éo dos
residuos vegetais na superficiee aro-
tacdo de culturas. Esses sd0 0s prin-
cipios do Sistema de Plantio Direto.

A adocao do plantio direto naAmé-
rica do Sul ocorreu nos ultimos 20
anos.Tornou-se um acontecimento
notével, resultando no desenvolvimen-
to sustentavel de importantes commo-
dities de exportacdo do agronegécio
de paises como o Brasil eaArgentina,
independentemente de qualquer sub-
sidio governamental.

No momento presente, na opor-
tunidade de suavisitaao Brasil, quan-
do se discutem os avancos e as difi-
culdades enfrentadas pel as nagdes que
assinaram a Agenda 21, gostariamos

Atualmente, o PD é realidade em todos os paises que

buscam uma producéo agricola sustentavel

de Ihe of erecer, em associacdo com a
Fundagdo Agrisus paraaAgricultura
Sustentavel, um documento em que
sdo relatadas as estratégias vencedo-
ras que compdem o Sistema de Plan-
tio Direto.

Gostariamos de pedir sua atencéo e
seu interesse geral para as politicas
orientadas paraa sustentabilidade, de
forma que nosso esforgo e nossa con-
quista possam vir a ser amplamente
conhecidos nas diferentes areas agrico-
lasdo mundo, como um exemplo do que
pode ser feito para se obter uma verda
deira producdo agricola sustentavel.

Gostariamos também de informéa-
lade que ospioneirosdo plantio dire-
to na Ameérica do Sul foram indica-
dosparao Prémio Mundial doAlimen-
to, da Fundacdo WFP. O agrénomo
dr. Norman Borlaug, laureado pelo
Prémio Nobel da Paz 1970, que tem
visitado freglientemente o Brasil e a
Argentina, afirmou que o sistema de
plantio direto € uma estratégia bem-
sucedida para um desenvolvimento
sustentavel.” m

TECNOLOGIA DE APLICACAD

Depoimento:

“Usel Pronto Trés na minha lavoura para
experimentar o produto, pois ndo o conhecia;

fiz o teste na dessecagao, usando 2 litros de

secante & 50 ml de Pronto Trés por hectare e

o resultado foi excelente. Limpou a lavoura
controlando a ervilhaca, guantuma e outras daninhas.
Trabalho em uma revenda e eston recomendando
para todos os clientes usarem Pronto Trés,

um excelente produto.”

Antdnio Alfredo Schwariz - Ihiruba - RS

Condicionador de pH

Anti-espumante
Anti-deriva

Melhora a absorcao
dos quimicos

PRONTO TRES supera os
produtos

Ele é a ultima geracao.

www.rigran.com.br - rigran@rigran.com.br
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com algo mais;
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ACUCAR E ALCOOL

AGRIBUSINESS

Carlos Alberto Widonsck — carlosw@bmf.com.br

Artigo redigido em 30/10/2005

Consumo deverd crescer mais do que a produ¢do em 2006

Departamento de Agricultura dos

Estados Unidos (USDA), em seu
ultimo relatério, divulgou suas proje-
¢Oes para a safra brasileira de cana-
de-aclcar. Para a Regido Centro-Sul,
as projecdes sao de 355 milhdes de to-
neladas, 1,86% acima da projegdo da
Unica. Para o Nordeste, o 6rgéo esti-
ma uma producdo de 57 milhdes de
toneladas de cana, resultando numa
producdo de aglcar de 28,7 milhdes
de toneladas parao Brasil.

Os precos altos no mercado exter-
no levaram a um aumento nas expor-
tacdes de aglicar no periodo demaio a
setembro de 2005. Segundo dados da
Secex, cerca de 9 milhdes de tonela-
das de aclicar foram exportados, um
volume 26% superior a0 mesmo perio-
do de 2004. As receitas com as ex-
portacGesalcancamacifradeUS$1,923
bilh&o, ultrapassando em 57% arecei-
tado mesmo periodo de 2004. Os con-
tinentes que mais importaram foram
Africae Oriente Médio.

Ao contrario do acUcar, no mer-
cado de alcool, as exportacbes to-
talizaram 1,16 bilhdo delitros, apre-
sentando um recuo de 12% em re-
lacdo a igual periodo de 2004. Os
vencimentos do aglicar negociado na
BM& F apresentaram, no periodo deum
més— 23/09 a 26/10/2005 —, variacao
positiva em média de 10,66% (no-
vembro/2005,
10%; fevereiro/
2006, 11,83%;

abril/2006, 25
8,89%:; julho/ »
2006, 11,95%). 25
Ja 0 mercado 2
futuro de alco- g 78

ol anidro, de-
pois de um for-
te movimento »
de altade preco,

vembro/2005, -2,3%; dezembro/
2005, -2,03%; janeiro/2006, -2,95%;
e fevereiro/2006, -4,15%). Esse
movimento, segundo especialistas
do mercado, foi causado por neces-
sidade de caixa por parte de algu-
mas usinas e destilarias e da falta
de tancagem em algumas unidades
produtoras.

Paridade Agucar e Alcool - Novembro/2005

Alcool

vem apresentan- E e o e
do umavariaggo P
média negativa
de -2,86% (no-
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ALGODAO

Plinio Penteado de Camargo — plinio@bmf.com.br

Algoddo perde espaco para outras culturas

m 3 de novembro, aCompanhiaNa

ciona deAbastecimentodivulgouseu
primeirolevantamentodeintencdodeplan-
tio para a safra 2005/2006. A concluséo
gpresentadafoi que, como todososagen-
tesdo mercado jaesperavam, haverauma
significativa reducéo da érea plantada e,
conseqlientemente, daproducéo brasile-
radeagodéo. Nasafra2004/2005, acul-
turaocupou 1.179,4 mil hectares, eaes
timativa é que ocorra uma redugdo de
31,75%, correspondendo a 374,3 mil
hectares que deixardo de serem cultiva
dos. Segundo a Conab, o espaco do a-
godéo sera ocupado principa mente pe-
las culturas do feijdo, milho e pastagens.

Em Mato Grosso e na Bahia, que
s80 0s maiores produtores, a retragdo
da producdo serd em média na ordem
de 30,8% e 14,65%, respectivamente,
ou sgja, aproducéo esperadaparaMato
Grosso sera em torno de 403 mil tone-
ladas e, para a Bahia, 270 mil tonda
das. Agentes do mercado consideram

gue serdo necessarias pel 0 menos duas
safras para a recuperacéo dos quanti-
tativos produzidos nas duas Ultimas
temporadas, em torno de 1.300 mil to-
neladas, 0 que sera prejudicial para as
exportacOes brasileiras.

As cotacBes no mercado futuro da
BM&F encerraram o dia 10 de novem-
broem US$¢ 51,80/l p, parao vencimen-
to marco/2006;
USS$¢ 52,50/1p,
para maio/2006;

Artigo redigido em 15/11/2005

Em outubro foram registrados na
BM&F negécios do mercado disponi-
vel correspondentes ao volume de
130.282 toneladas, que sdo 43,71% su-
periores a0 montante do més anterior,
guando foram registradas 90.656 mil
toneladas. Esse crescimento do nimero
de registros foi devido as exportacoes,
gue dobraram nesse periodo.

Indicador ESALQ Algodao a Prazo
Periodo 10/10/2005 a 9/11/2005

US$¢ 53,50/p,
noquedizrespei-
to ajulho/2006; e
US$¢ 53,60/1p,
para outubro/
2006. Em outu-
bro, o mercado
futuro do algo-
déo transacionou

R/lp

5 § & & & & &
g & & 8 s 8 8

483 contratos, 0
equivdentea6,04
mil toneladas.

101072005
12102005
14102005
16/102005

18/1012005

2102005
2211012005
24102005
2611012005
28/10/2005
3010/2005
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091172005
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Luiz Claudio Caffagni — Iclaudio@bmf.com.br

Conab aponta reducdo da drea plantada

periodo compreendido de outu-
bro a dezembro tem como carac-
teristica o comego de plantio da nova
safra de soja para a colheita em mar-
¢o, abril e maio. Os nimeros divulga-
dospelaCompanhiaNacional deAbas-
tecimento (Conab), em seu primeiro
levantamento de intencéo de plantio
paraasafra2005/2006, revelaram uma
area plantada entre 21,48 e 22,17 mi-
Ihdes de hectares. Quando comparada
ao ano passado, se nota uma diminui-
¢ao de 7,8% a 4,8% da area plantada,
gerada pelas baixas cotacdes dasojae
continua valorizagdo da moeda brasi-
leira, responsavel pela diminuicdo da
margem do produtor. Esse declinio da
area cultivada alcancara em torno de
1,8 milh&o e 1,1 milhdo de hectares.
Os Estados mais afetados serdo
Mato Grosso, com uma reducdo de
488,4 mil a244,2 mil hectares; Goias,
399,3 mil a 292,8 mil hectares; Para-
na, com 248,9 a 165,9 mil hectares; e
Rio Grande do Sul, com umadiminui-
¢ao de 245,4 mil a163,6 mil hectares.
A expectativa da safra 2005/2006, di-
vulgado pela Conab, aponta para um
total de producédo entre 56,7 a 58,6
milhdes de toneladas de soja. Até o
momento, a area plantada em todo o
Brasil atinge 29% (versus 33% de
2004), sendo que MT japlantou 48%,
MS, 40%; PR, 36%; GO, 34%; RS

Vencimentos
Soja

Margo-2006
Abril-2006

Maio-2006
Junho-2006
Julho-2006

Agosto-2006
Setembro-2006

...‘_‘: & "l_l-".._

14%, conforme estimativas realizadas
pela consultoria Safras & Mercado.

Conforme os dados do Instituto
Brasileiro de Geografia e Estatistica
(IBGE), a estimativa da area planta-
da 2005/2006 ficou em 21,9 milhdes
de hectares, com uma produtividade
média de 45,71 sacas/hectare, resul -
tando na producédo de 58,7 milhdes
de toneladas de soja, 15% maior do
gue a producdo do ciclo passado.
Esse aumento tem como principal
motivo a estimativa da normalizacdo
da produtividade das areas severa-
mente af etadas na safra passada por
fatores climaticos, como Santa Ca-
tarina, Mato Grosso do Sul e Rio
Grande do Sul.

No relatério de oferta e demanda
publicado pelo USDA, em outubro, a
producdo brasileirahaviasido estima-
da em 60 milhdes de toneladas. No
entanto, no relatério de novembro, di-
vulgado no dia 10, foi estimada uma
producdo de 58,5 milhdes de tonela-
das, 15% superior a safra passada. Ja
com relagcdo aArgentina, mantiveram-
se as expectativas da nova safra em
40,5 milhGes de tonel adas em novem-
bro. Conforme o USDA divulgou no
dia 10 de novembro de 2005, o esto-
gue final norte-americano teve um
acréscimo de 2,43 milhdes de tonela-
das de outubro paranovembro, ou seja,

Délar

Futuro US$/sc

13,10
12,85
2,27 12,90
2,28 13,10
2,31 13,15
2,33 13,15
2,35 13,12

2,22
2,24

Prego de Fechamento

Artigo redigido em 15/11/2005

passou de 7,09 para 9,52 milhdes de
tonel adas.

Com a chegada da época de plan-
tio, aferrugem, responsavel por parte
da perda de produtividade no ciclo
passado, comegaaexibir sinais de ati-
vidade. Conforme dados analisados
pela Embrapa, jafoi detectada a ocor-
réncia de sete casos em quatro Esta-
dosbrasileiros, entre eles Goias, Mato
Grosso e Parana. No ano de 2004,
foram necessérias duas aplicacdes de
fungicida para combater essa doenca,
80 passo que, este ano, a Embraparea-
lizou um estudo no qual demonstrou
gue serdo necessarias aplicacdes de
fungicida acima de 3,5 vezes, e com
iss0 0 custo de producdo sofrera ele-
vacdo. Este mesmo estudo revelou
gue o incremento de aplicacbes po-
derd aumentar o custo por hectare
de R$ 1.303,50 para R$ 1.483,36 em
Primavera do Leste/MT, dificultando
a situacdo do produtor.

Os contratos futuros de soja da
BM&F, com referénciano corredor de
exportacdo em Paranagua, e as taxas
futuras cBmbio (R$/USS$) apresenta-
ram no dia 10 de novembro as cota-
coOes apresentadas na tabela. Nota-se
gue para a época da colheita, abril de
2006, a expectativa dos agentes para o
preco da soja em reais é de R$ 29,17/
saca em Paranagué.
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Artigo redigido em 15/11/2005

Area plantada apresentard crescimento na safra 2005/2006

Companhia Nacional de Abasteci-
mento (Conab), de acordo com o
primeiro levantamento da safra 2005/
2006, divulgado naprimeirasemanade
novembro, estima que a area plantada
de milho deve apresentar crescimento
entre 3,8% e 6% naprimeira safra, sen-
do compativel com o valor de 5,9%, di-
vulgado na primeira estimativa para a
safrade 2006 do IBGE. O Departamen-
to de Economia Rurd (Deral) acredita
gue o Estado do Parana sera responsa-
vel naexpansdo daareaplantadado Pais
a0 estimar crescimento de 11% para a
safra de veréo.
Quanto as estimativas de producao,
o IBGE prevé uma producéo de 33,9
milh&es, enquanto a Conab estimaentre
31,7 milhdes (limiteinferior) e 32,6 mi-
Ihdes (limite superior) detoneladas para
a safra de verdo. Esses ndimeros, com-
parados com a safrado ano anterior (31
milh&es), representam um acréscimo na
producdo de 9,5%. O relatdrio do De-
partamento de Agricultura dos Estados

Unidos (USDA), divulgado em novem-
bro, elevou as edimativas da producéo
norte-americana para 280,2 milhGes de
toneladas, easdeprodutividedeem 1,6%.

Os precos do milho no mercado
fisico fecharam a R$ 15,20/saca no
dia 10 de novembro em Paranagua e a
R$ 18,40/saca em Campinas, com sen-
sivel queda em relacdo ao mesmo perio-
do do mésdeou-
tubro. As cota-
¢Oes dos contra-
tosfuturosde mi-

para maio/2006; R$ 16,95/saca, parao
vencimento julho/2006; e R$ 17,20/
saca, para setembro/2006, apresentan-
do comportamento de queda semel han-
te a0 observado no mercado fisico.

A volatilidadediariado contrato fu-
turo com vencimento em janeiro/2006
oscilou entre 0,64% ao dia (18 de ou-
tubro) e 3,92% ao dia (28 de outubro).

Evolugao dos Pregos dos Contratos Futuros do Milho na BM&F
Periodo de 10/10/2005 a 10/11/2005

lhonaBM& Fen-
cerraram-se no
dia10 denovem-
bro, a R$ 15,80/
saca, para O
vencimento no-
vembro/2005;

RSlsaca

R$ 16,00/saca,

parajaneiro/2006;
R$ 16,00/saca,
paramargo/2006;
R$ 16,10/saca,

CAFE

Produtor pode reter oferta no mercado infterno

eacordo com asestimativasdo Cen-

tro de Estudos Avancados em Eco-
nomiaAplicada (Cepea), ha grande ex-
pectativano mercado cafeeiro, poisexis-
teinteresse por parte dos produtoresem
segurar aproducdo paracomercidizala
aofina do ano, gerando reducdo deofer-
ta e pressionando a alta nos precos. As
cotagfesinternacionais subiram signifi-
cativamente nas Ultimas semanas € 0
mercado interno continua pressionado.
A justificativaparaeste cenario éavalo-
rizac8o do real diante do ddlar.

Os representantes do governo bra-
sileiro anunciaram que o Brasil deve
encerrar a safra 2005/2006 com um
dos mais baixos estoques de café das
Ultimas décadas. As exportacGes de-
verdo atingir 27 milhdes de sacas e 0
consumo interno, 15 milhdes, totali-
zando uma demandade 42 milhdes de
sacas. Os estoques governamentais
estdo se reduzindo e os estoques pri-
vados deverdo se comprimir muito

para completar o quadro de demanda.

NaBM&F, as cotacBes dos contra-
tos futuros encerraram-se, no dia 24
de outubro, em US$ 126,95/saca, para
dezembro/2005; US$ 129,70/saca, para
margo/2006; US$ 130,70/saca, para
maio0/2006; US$ 129,90/saca, paraju-
Iho/2006; US$ 128,00/saca, para setem-
bro/2006; e US$
129,80/saca, para
0 vencimento de-
zembro/2006. Na
Bolsa de Nova
York, as cota-
¢cOes de fecha-
mento de 24 de
outubro foram:
USS$¢ 103,15/p,
para dezembro/
2005; US$¢

137,00
135,00
133,00
131,00
129,00

127,00

Ussisc

125,00
123,00
121,00

119,00

117,00

setembro-06 —— dezembro-05 ~ margo-06 —— maio-06 — julho-06

Wilson Motta Miceli — wilson@bmf.com.br
Artigo redigido em 30/10/2005

US$E 109,50/1p, para julho/2006; US$E
110,70/Ip, para setembro/2006; e US$e
112,95, para dezembro/2006. A volétili-
dade diariado contrato futuro de marco/
2006, negociado naBM& F, situou-seen-
tre 0 minimo de 1,08% ao dia, en 5 de
outubro, e 0 maximo de 2,40% ao dia,
em 28 de setembro.

Evolucao dos Pregos Futuros do Café Arabica

dezembro-06

115,00

106,25/Ip, para PP
margo/2006; BN

US$e 107,95/1p, -
para maio/2006;

NNNNN
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A espera de melhores precos

o s produtores de arroz estéo a es-
pera de uma reacdo no mercado
nos Ultimos dias do ano. Emborao mo-
mento seja de descapitalizacdo provo-
cada pelo excesso de oferta, negdcios
lentos e pregos baixos, ha indicios de
gue o cendrio possa se modificar. A
expectativado setor estaamparadanos
mecanismos de comercializagdo do
governo, nas exportacdes e na ne-
cessidade das industrias.

O governo federa ja definiu como
serdo aplicadas as Aquisices do Go-
verno Federal (AGFs) e os leildes de
contratos de opgdo privada. O Minis-
tério daAgriculturavai adquirir 460 mil
toneladas de arroz no Rio Grande do
Sul, Santa Catarina, Mato Grosso e
Para, correspondente a 9,22 milhdes
de sacas de 50 kg. No Rio Grande do
Sul e Santa Catarina, a Conab pagara
R$ 20,00 pela saca de 50 kg arroz
tipo 1, com 58% de gréos inteiros.
Outras 150 mil toneladas ser&o finan-
ciadas por meio de Prop. A indicacéo

de que apréximasafratera problemas
de produtividade em func&o dos bai-
X0s investimentos nalavoura também
pode gjudar a mexer nas cotagdes. As
industrias precisarao comprar de qual-
guer forma, para se reabastecer, com
isso os valores poderdo flutuar entre
R$ 20,00 e R$ 23,00 pela saca.

O movimen-
toemdirecdo ao
arroz do Rio

R$ 16,64 pela saca de 50 kg. O valor
€ bem inferior ao praticado no mesmo
periodo do ano passado, de R$ 29,67
pelasaca, e do custo de producéo, cal-
culado em R$ 30,00. Na ultima sema-
na de outubro, as cotacbes da saca de
50 kg oscilaram entre R$ 16,00 e
R$ 18,00, dependendo da praca e do
rendimento de engenho.

Mercado Nacional

Grande do Sul,
maior produtor
nacional, surgiu
em novembro,
guando uma in-
dustria de Séo
Paulo demons-
trou interesse
em realizar
compras. Os

Casca 60 kg

26,00

14,00

Casca 50 kg

19,00
17,40 LS00 17,00

orizicultores do
Estado recebe-
ram em novem-
bro, em média,

Barreiras
(BA) (PR)

Campo Mourao

Ponta Grossa

Cachoeira do Sul
(PR) (RS)

Séao Borja Jaragua do Sul
(RS) (SC)

SUINO

Perspectivas sdo boas para 2006

pesar dos reflexos negativos do

surgimento defebre aftosaem Mato
Grosso do Sul, as perspectivas para a
suinocultura mato-grossense e brasile-
ra sdo boas para 2006. O presidente da
Associacdo Brasileirados Criadores de
Suinos (ABCS), Rubens Vaentini, pro-
jeta um “pegueno crescimento no pré-
Ximo ano”, com possibilidades de um
maior incremento das vendas para o
mercado doméstico. Ele informou que
2005 deverafechar com crescimento de
27% no volume de exportactes em re-
lacdo ao ano passado. “ Saimos pratica-
mente do zero, ha cerca de oito anos, e
vamos encerrar 2005 com um volume
exportado de gproximadamente 700 mil
tondladas, algo emtorno de US$ 1,2 bi-
lh&o”, informaVadentini.

Em 2004, o Brasil exportou 550 mil
toneladas de carne suina, sendo 70% de
carcaga e 30% de cortes. Este ano, de-
vido ao melhoramento do padrao gené-
tico da carne e dos investimentos em

tecnologiarealizados pel os frigorificos,
asituagdo seinverteu: o Paisvai expor-
tar 70% de cortes e 30% de carcagas.
Até agora, a €levacdo do prego da
carne suina no mercado internacional
vem compensando a desvalorizacdo do
ddlar diante do real, fazendo com que o
aumento das exportacdes em termos de
valor sgja supe-
rior ao que se
verificaemvolu-

gueaquestéo cambia éfundamentd para
manter a competitividade da carne sui-
na no mercado internacional. Por en-
quanto, a expectativa é de precos fir-
mes, com tendéncia de alta, pois tradi-
cionalmente o fim do ano é a melhor
época para a comerciaizacdo da carne
suina.

Cotagao kg (prego maximo R$)

me. Mas até
guando essa si-
tuacao pode sus-
tentar-se? No
momento, 0s es-
forcos se con-
centram em ven-
cer os problemas
derivadosdo sur-
gimento dafebre
aftosa em bovi-
nosem MS. Po-
rém, o setor sabe
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descoberta da vocagéo

florestal do Rio Grande
do Sul vem rendendo bons
frutos ao Estado. Grandes
empresas de celulose e pa-
pel estdo destinando recur-
sos importantes para a for-
magao dabaseflorestal ede
fabricas em territério gaud-
cho. A Votorantim Celulose
ePapel (VCP) investiraUS$
1,3 bilhdo na Metade Sul,
para a construcdo de uma
indUstria de celulose bran-
gueadadeeucaliptotéologo
obtenha as licencas socio-
ambientaisnecessérias. “Es-
peramos aprovar tudo em
2007, paraqueo projeto sgja
anunciado em definitivoea
fabrica comece aoperar em
2011”7, informa José Lucia
no Penido, diretor-presiden-
tedaVCP (nafoto, adirei-
ta, a0 lado do governador

Patricia Haubert

galicho, Germano Rigotto).
S0 seis municipios co-
tados para a instalagéo do
parquefabril, mas, indepen-
dentemente da escol ha, par-
te do ICMS gerado sera di-
vidida entre as cidades que
tiverem base florestal e
abastecerem aplantade ma-
téria-prima— a estimativa é
uma producado de 1 milhao
detoneladas de celulose por
ano. O empreendimento vai
gerar 8 mil postos de traba-
Iho durante aimplantagéo e
2 mil empregos diretos
guando comegar a funcio-
nar. Rigotto comemorou a
decisdo e lembrou que, a
partir deagora, aMetade Sul
passa a ter a possibilidade
concreta de um desenvolvi-
mento que ndo aconteciapor
faltade novasvocactes eco-
némicas na regio.

FLASH

VCP anuncia INVESTIMENTO no RS

Randon vende mais de 400
vagoes FERROVIARIOS

Randon S.A. Implementos e Participagtes finalizou
contrato de entrega de mais de 400 vagbes ferrovia
riostipo hopper HFE para o transporte de gréosefarelo a
MRC Servicos Ferroviarios BNGE-AL Ltda., empresa
constituida pela japonesa Mitsui & Co. Ltd. paralocagdo
de materia ferroviario. Os vagbes serdo alugados pela
Bunge Alimentos S.A. e a operacdo serd redizada pela
ALL. O valor da operacéo ultrapassa os R$ 70 milhdes.
Holding operacional das Empresas Randon, a Randon
S.A. Implementos e Participacfes esta no segundo ano
de producéo de vagdes e possui capacidade instalada de
fabricacdo de 2,5 mil vagdes ao ano. Para 2006, aempre-
sa planeja atingir uma participacdo de 20% no mercado.
Somente neste ano, a empresa investiu cerca de R$ 4
milhdes em linhas de fabricagdo, tecnol ogiae maquindrio,
elevando a capacidade de producéo que, a partir deste
negdcio, passa a uma média didria de cinco unidades. A
entrega dos vagfes ocorreraaté o final de marco de 2006.

Toledo do Brasil CHEGA ao

0 SHOW da agropecudria

Show Rural Coopavel,

um dos maiores even-
tosagricolasdo Pais, vai di-
fundir muita tecnologia
agropecuaria no Centro
Tecnol6gico Coopavel, em
Cascavel /PR, entre os
dias 13 e 17 defevereiro.
O evento, dirigido a pro-
dutoresrurais, é organiza-
do pela Coopavel Coope-
rativa Agroindustrial, de
Cascavel. Anualmente
mais de 280 expositores
de diversos segmentos
participam da feira, que na
Ultima edicdo foi prestigia-
dapor 180 mil visitantes. Os

edicdo 2005, foram realiza-
dos5.076 experimentos téc-
nicos e 185 apresentagtes
técnicas durante os cinco
dias do evento. O Show
Rural Coopavel jase conso-
lidou como um evento de
caréter internacional, ao re-
ceber visitantes do Brasil e
do exterior. Reline empresas
de pesquisa, insumos, ar-
mazenagem e maquinas
agricolas. Novidades paraa
pecuaria, demonstracdes
paraaagriculturae diversi-
ficacOes para a propriedade
rural sdo alguns dos seg-
mentos que estardo a mos-
tra na edicdo 2006.

Triagngulo Mineiro

Toledo do Brasil, fabricante de balancas, sentiu fortemente

0 aumento da demanda por servigos e produtos provocado
pela expansdo econdmica no Tridngulo Mineiro — de 8%, em
média, nos Ultimos trés anos. Para atender a0 aumento das
solicitagBes de compras e manutengao de balangas, a empresa
acaba de abrir umaunidade nacidade de Uberlandia. O empre-
endimento, que custou R$ 500 mil, estapossibilitando o atendi-
mento de emergéncia em até seis horas em toda aregido. “As
fazendas passaram a controlar de forma mais intensa o recebi-
mento de insumos e 0 peso de sua producdo. Da mesma for-
ma, as indUstrias aumentaram a utilizacdo das balancas para
conferir processos de producéo e o recebimento/envio deinsu-
mase produto acabado”, diz Paulo Haegler, gerentenacional de
vendas para 0 mercado industrial da Toledo.
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N o Ultimo dia 4 de no-
vembro, a Bunge, que
reline as atividades daBun-
geAlimentose Bunge Ferti-
lizantes, entregou, pelo se-
gundo ano consecutivo, o
Prémio Destaque Bunge
Agricultor Brasileiro a 14
produtores rurais que se
destacaram em categorias
gue demonstram o desenvol-
vimento do agronegécio
brasileiro. Tradicionalmen-
te, o prémio destaca cinco
importantes atividadesliga-
das ao agronegdcio, que sao:
Meio Ambiente, Responsa-
bilidade Social, Tecnifica-
¢ao, Parceriae Produtivida-
de — sendo que esta Ultima
contempla produtores de
soja, milho, trigo, algodéo,
café e cana-de-aglicar. Além
dessas categorias, neste
ano, para marcar o cente-

Divulgacao

nario da Bunge no Brasil,
o Destaque Bunge Agricul -
tor Brasileiro contemplou
produtores rurais em duas
outras categorias especiais:
100 Anos Bunge Alimen-
tos e 100 Anos Bunge
Fertilizantes.

“O objetivo é homena-
gear agricultores de diver-
sas regides do Pais, cuja
contribuicao tem sido fun-
damental para o desenvol-
vimento do agronegécio
brasileiro”, ressaltouo pre-
sidente da Bunge Alimen-
tos, Sérgio Waldrich. “As
iniciativas de sucesso nas
areasdemeio ambiente, res-
ponsabilidade social, tecni-
ficagdo, parceria e produti-
vidade devem ser dissemi-
nadas e amplamente divul -
gadas para outras regides
do Pais. Somente dessa
forma é possivel desen-
volver novas idéias que
contribuam para o desen-
volvimento sustentével do
agronegocio brasileiro”,
destaca Mario Barbosa
(foto), presidente da Bun-
ge Fertilizantes.

Bunge PREMIA 14 produtores rurais

ANOTE Al

COLHEITADEIRAS

ma cultura tipica-

mente brasileira, o
cultivo de feijéo faz
crescer a fatia da marca
Case |H no mercado de
colheitadeiras de gréos.
A participacdo de mer-
cado dessas maquinas
no Brasil aumentou 70%
no acumulado de janei-
ro a setembro deste ano,
em relacdo a0 mesmo
periodo de 2004. Um

dos motivos para esse
crescimento é a aquisicéo
maior das maquinasAxial-
Flow Extreme pelos pro-
dutores de Estados que séo
fortesno cultivo do feijéo,
como Minas Gerais. Nos
nove primeiros meses do
ano, acomercializacao do
modelo cresceu 22% no
Estado de Minas. Um dos
motivos do sucesso das
colheitadeiras Axial-Flow

Case IH aumenta participacio de mercado em

Extreme na cultura do
feijao é o kit desenvol-
vido pela Case |H espe-
cialmente para a cultu-
ra. Como o produto é um
“gréo de mesa’, sujeira
significa perda de 15%
a 20% na hora da ven-
da. Okit parafeijao, dis-
ponivel no Brasil desde
1998, éinstalado hamé-
guina para melhorar a
limpeza dos gréos.

De 7 a 15 dejaneiro de
2006, acontece a Fenagro,
no Parque de Exposicbes
Agropecuariasde Salvador.
No evento, o publico tera
uma programacao diversifi-
cada, entre exposicoes de
animais e equipamentos
agricolas, leildes, exposicao
defloreseparticipacdoins-
titucional de empresas. In-
formagdes (71) 375-3342.

O 29° Congresso Pau-
lista de Fitopatologia sera
realizado de 14 a 16 de fe-
vereiro de 2006 no Campus
da FCA/Unesp, em Séo
Paulo. Na oportunidade,
serdo abordados assuntos
ligados ao papel da fitopa-
tologia na agricultura e
sustentabilidade da econo-
mia brasileira. Informa-
¢oes (11) 5087-1724.

A Expoagro Afubra 2006
acontece de 21 a 23 de fe-
vereiro em Rio Pardo/RS. O
evento é uma exposicao
agricola de produtos, servi-
¢os, tecnologia e negécios
voltada a diversificacdo e
ao desenvolvimento agrico-
la no Sul do Brasil. A irri-
gacdo sera tema-destaque
nas palestras e painéis que
estéo sendo preparadospara
a feira, com énfase aos sis-
temas de rega artificial. In-
formacgoes (51) 3713-7700.

CUBA compra mais 130 silos meftdlicos da Kepler Weber

Grupo Kepler Weber

concluiu a segunda ne-
gociacdo com a estatal cu-
banaAlimatic SistemasAu-
tomatizados e vendeu, para
serem entregues no primei-
ro trimestre de 2006, equi-
pamentos completosde sis-
temas de armazenagem para
produtos basicos como fei-
jéo, arroz e ervilha, que ser-
virdo para formar estoques

reguladores naquel e pais. O
negdcio equivaleaUS$12,3
milhdes. Trata-sede 130 si-
losmetdlicos, queserdoins-
taladosem 65 locais que ser-
viréo paraaformacdo do es-
toque regulador estratégico
do governo cubano, cada
um com capacidade de 2
mil toneladas, além detrans-
portadoreshorizontaisever-
ticais com fluxo de 60 to-

neladas/hora. O negdcio foi
fechado pelaAlimatic, esta-
tal criada pelo governo cu-
bano para realizar todas as
exportagdes e importacdes
de Cuba. Este é o segundo
negoécio da Kepler Weber,
neste ano, parafornecimen-
to de sistemas de armaze-
nagem a Cuba. Asduasven-
das somam um valor equi-
valenteaUS$ 24,6 milhdes.

De 1° a 4 de marco de
2006 seré realizado o Show
Agricola em Palma Sola/
SC. Promovida pela Se-
mentes Crestani, a feira é
considerada a maior opor-
tunidade de negdcios volta-
dosao setor agricolade San-
ta Catarina, com exposi¢ao
de maquinas, implemen-
tos, dindmica de maquinas
em campo, lavouras de-
monstrativas, em uma area
total de 40 ha. I nformacdes
(49) 652-0152.
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BIOTECNOLOGIA

Cafeicultura conta com
lancamento de FUNGICIDA

A Syngenta desenvolveu um produto que vai aju-
dar os cafeicultores a enfrentar com mais eficiénciaa
ferrugem e outras doencas que possam colocar em
risco a posicao brasileira de maior produtor mundial
de café e o valor mercadol 6gico do produto. O Priori
Xtra é resultado de um significativo investimento da
empresa na area de desenvolvimento de novos produ-
tos e teve seu lancamento para a cultura do café em
outubro. Utilizado anteriormente nas culturas da soja
edo trigo, o fungicida Priori Xtra mostrou um indice
de satisfagdo de 100% entre os agricultores, gracas
aos 6timos resultados no campo, inclusive contra a
ferrugem da soja. Como fungicida, o produto atua
diretamente em pontos distintos do metabolismo dos
fungos, permitindo uma penetracdo mais rapida e ho-
mogénea nos tecidos da planta. Isso assegura que,
apos a aplicagdo, o produto passa a proteger a folha
por completo e por mais tempo, ndo deixando areas
vulneréveis as doencas, mesmo aguelas que nao fo-
ram atingidas pelapul verizacdo.

Divulgacéo

Coodetec prepufu outra geragdo

de HIBRIDOS

A Coodetec prepara-se
agoraparaampliar suapre-
senca no competitivo mer-
cado de hibridos de milho.
Braco de pesquisa e tecno-
logiade 40 cooperativasde
producéo brasileiras, seu
programa de pesguisa em
milho é recente, mas jare-
sultou no lancamento de
seis hibridos, responsaveis
hoje por 2% do mercado
nacional.

Segundo o presidente da
Coodetec, Irineo da Costa
Rodrigues, o grande salto
deve acontecer na safra
2006/2007, quando a

Coodetec estara disponibi-
lizando uma nova geracao
de hibridos CD (iniciais de
Coodetec). “ Sao nove hibri-
dos em fase pré-comercial
na atual safra, desenvolvi-
dos para as condic¢bes de
clima e solo especificas das
Regides Sul e Centro-Oes-
te”, explica Irineo Rodri-
gues. A énfase maior é para
hibridostriplosesimples, de
alta tecnologia e 6timo po-
tencial produtivo, mas tam-
bém seréo oferecidas ater-
nativas para pequenos pro-
dutores que utilizam niveis

relativos detecnologia

Nova VAGEM é opgao no verao

Um novo feijdo vagem
chega ao mercado brasilei-
ro em dezembro, paraaten-
der ademanda dos plantios
de verdo. Batizado de Pre-
toria, tem como diferencial

aresisténcia a antracnose |

eferrugem, doencastipicas

da estag8o. Com porte de- |

terminado (dispensa enva-
ramento) e colheitaconcen-
trada, tem sido adotado em
cultivo intercalar com cul-
turas perenes, como café e
frutiferas, paradiversifica-
¢do e aumento da renda, e
também porque os restos
das plantas podem ser in-
corporados ao solo como

adubo verde. Foi desenvol -
vido pela Seminis e as se-
mentes estardo disponiveis
no Brasil em dezembro. O
produto teve uma adapta-
¢do natural as condi¢cdesde
climaesolo brasileiro, mas
foi mantido em testes de
campo durante dois anos
antes do langamento.

Criacdo de abelhas nativas SEM FERRAO

Paraincentivarem o resgate ambienta e sugerirem aterna-
tivas aos produtores rurais, pesquisadoras da Fundacdo Esta
dua dePesquisaAgropecuaria(Fepagro) edaPon-

tificia Universdade Catdlica do Rio Grandedo

Sul (PUCRS) daboraram uma publicacdo sobre

as abelhas sem ferréo. O boletim técnico Abelhas
sem Ferrdo do Rio Grande do SUl apresenta as
espécies nativas mais comuns do territério galk-
cho. Segundo as pesquisadoras SidiaWitter, Beti-
na Blochtein e Camila dos Santos, 0 nome popu-
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lar de “abelhas sem ferrdo” deve-se ao fato de os insetos pos-
suirem ferréo atrofiado e ndo o usarem para defesa. Para de-
fenderem suas colbnias, essas abelhas constroem
0s ninhos em locais de dificil acesso. Além dos
detahes sobre as espécies galichas, consideradas

em ameacade extingdo, asbidlogasrel atam napu-
blicacdo as técnicas de meliponicultura, como é
chamadaacriagéo raciona de abelhas sem ferréo.
Outras informagdes sobre o boletim técnico po-
dem ser obtidas pelo telefone (51) 3288-8050.




NOVIDADES NO MERCADO
Ferramenta MULTIFUNCIONAL

A Stihl estalancando no mercado um
novo conceito de ferramenta: o KA 85
R. O equipamento éinovador, poisvae
por quatro diferentes ferramentas. Atra-
vés da simples troca da ponteira, de f&
cil ergpido acoplamento, 0 KA 85R pode
se transformar em motopoda, podador,
derricador ou rogadeira, adequando-sea
necessidade do consumidor. Possui 0,95
KW de poténcia, cilindrada 25,4 cm? e
rotacdo méaxima do motor 10.500 rpm

Sihl — Avenida Sao Borja, 3.000,
CEP 93032-000, Sao L eopoldo/RS.
Fone 08007075001.

Site: www.stihl.com.br

Alimentos bem REFRIGERADOS

Umrevoluciondrio sisemademedicdoda
temperatura de alimentos refrigerados que
opera através de um sensor térmico por mi-
croondas surge no mercado, produzido pela
Loma. O Celsius possibilita realizar o con-
trole datemperatura dos alimentos de forma
ndo-destrutiva, evitando perda de produtos.
Além disso, € mais preciso do que os siste-
mas convencionaisque utilizam termdmetros
ou infravermelho, poisfaz amedicéo emvéa
rios pontosdo produto simultaneamente. Ele
também supera problemas de variagdes de
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temperatura entre o interior e asuperficie do produto. Por ser totalmente automéa-
tico, elimina a possibilidade de erros do operador.

Sunnyvale — Rua Quata, 521, CEP 04546-043, Sdo Paulo/SP.

Fone (11) 3048-0147

Leveza n
TRANSPOI

5 4,
B

Chega a0 mercado a carreta mais
levedo Brasil. Batizado de Bitrem Bas-
culante Geragdo |1, o projeto é resulta
do de uma parceria entre a sidertrgica
sueca SSAB e a IndUstria MetalUrgica
Pastre, do Parand. Fabricada com ago
de ata resisténcia, todo importado da
Suécia, anova carretapesa 2,5 tonela
das a menos. Com um peso bastante
abaixo das outras carretas, o Bitrem
Basculante possibilita um aumento de
cargapor viagem. Com anova carreta,
€ possivel aumentar consideravel men-
te o volume de carga transportada.

Indlstria Metallrgica Pastre —
Rodovia Régis Bittencourt, Km 80,
CEP 83420-000, QuatroBarras/PR.
Fone (41) 3672-1216

Nova linha de CAMINHOES
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A Volkswagen Caminhdes e Oni-
buslancamundialmente sualinhade
caminhBes Constellation, formada
pelos modelos VW 19.320 Titan
Tractor, VW 17.250 e VW 24.250.

A nova cabine leito e teto alto cha-
ma a atengdo pelo desenho moder-
no, atributos funcionais e grande nu-
mero de itens de comodidade ofer-
tados nos veiculos de série. O gran-
de porte e a forga das linhas da ca-
bine tornam um Constellation facil
de se reconhecer adistancia. A noi-
te, o desenho exclusivo dos faréis
faz com que o modelo se diferencie
dos modelos da concorréncia. O
novo conjunto Gtico, com fardis de
milha como opcionais, tem grande
eficiénciadeiluminacéo.

Volkswagen do Brasil —
Rua Volkswagen, 100,

CEP 27501-900, Resende/RJ.
Site: www.volkswagen.com.br

Controle total do
CULTIVO

A Agrosystem traz para 0 mercado
brasileiro um moderno einovador equi-
pamento voltado ao total controle do
cultivo deplantas, o Farmlap PRO 5500
da FarmScan, distribuido exclusiva-
mente para toda a América do Sul. O
Farmlap PRO 5500 incorporaafiloso-
fia FarmScan do One System, que é
incorporar aum Unico equipamento as
maisvariadas eimportantes funcdes de
aplicagdo. E um poderoso equipamen-
to composto por um computador de
ata performance, capaz de resistir as
mais adversas condic¢des de trabalho,
como queda, alta umidade e poeira.

—

Agrosystem
Comércio, Imp.
eExp.—
Avenida Inde-
pendéncia, 1.286, o
CEP 14025-230, §
Ribeirdo Preto/ S| |
SP. Fone (16)D
3977-3838 ‘

—_—
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AGRO@ PORTUNIDADES

O ponto de encontro de estudantes, profissionais e empresas

Para visualizar os curriculos completos, acesse www.agranja.com no link curriculum

Os curriculos estéo
dispostos da
seguinte forma:

» Nome

» Area de atuagdo

» Localidade de atuagéo
» Enderego do
curriculo completo

» ANDERSON DE SOUZA
DOS SANTOS

Técnico Agricola /
Habilitacdo em
Agropecuaria
RS,SCePR
www.agranja.com/cv/
cv47.pdf

» CAUE FERREIRA PIRES
Técnico Agricola /
Habilitacdo em
Zootecnia

RS
www.agranja.com/cv/
cv48.pdf

» CLOVIS FRACALOSSI
Técnico Agricola /
Habilitacdo em
Agricultura

PR
www.agranja.com/cv/
cv44.pdf

» EDSON WALTRICH
Técnico Agricola /
Habilitacdo em
Agroecologia
SC,PReRS
www.agranja.com/cv/
cv36.pdf

» BRUNO FREITAS DO N
ROSA

Técnico Agricola /
Habilitagcdo em
Agricultura

RS
www.agranja.com/cv/
cv34.pdf

» FABRICIO FELIPE
Técnico Agricola /
Habilitagcdo em
Agroecologia
SC,RS
www.agranja.com/cv/
cv33.pdf

» ALEXANDRE OTAVIO
FERREIRA

Técnico Agricola e em
Agropecuaria

PR, SC,RS,SPeMS
www.agranja.com/cv/
cv10.pdf

» ALINE RUBIN FERIGOLO
Técnico Agricola /
Habilitagcdo em
Agricultura

RS, PR, MT, MS e GO
www.agranja.com/cv/
cv6.pdf

» NEY KAMPA FILHO
Técnico Agricola /
Técnico em
Administracao
Empresarial

PR
www.agranja.com/cv/
cv9.pdf

» ROBSON JOSE
MENEGARDI

Técnico Agricola

PR
www.agranja.com/cv/
cv24.pdf

» DIOGO PEREIRA LEAO
Técnico Agricola

MT
www.agranja.com/cv/
cv23.pdf

» JOAO EDUARDO DOS
SANTOS

Técnico Agricola

RS
www.agranja.com/cv/
19.pdf

» PAULO ROBERTO
FABRIS

Técnico em
Agropecuaria

PR, SP, MT ou MS
www.agranja.com/cv/
cvll.pdf

» BRUNO CORTEZ DA
SILVA

Técnico em
Agropecuaria

PR

www.agranja.com/cv/
cv16.pdf

» ALEXANDRE KLEIN
PARNOFF
Técnico em Pecuéria

Brasil e exterior
www.agranja.com/cv/
cv12.pdf

» JOSEMIR RODRIGO
LONGEN FILIPPI
Técnico Florestal
Todo o Brasil
www.agranja.com/cv/
cv27.pdf

» ADOLAR FREITAG
JUNIOR

Graduado — Agrénomo
Todo Brasil
www.agranja.com/cv/
cv45.pdf

» LUIZ GHILHERME BRIDI
Graduagao —
Agronomia

SP
www.agranja.com/cv/
cv39.pdf

» MARCELO BORTOLI
ULIANA

Graduacéo —
Agronomia

Todo o Brasil
www.agranja.com/cv/
cv37.pdf

» RAFAEL RODRIGUES
BENDER

Graduacéo —
Agronomia

Regido Sul do Brasil
www.agranja.com/cv/
cv32.pdf

» RICARDO JOCIMAR
PERDIGAO
Graduacéo —
Agronomia

Todo o Brasil
www.agranja.com/cv/
cv3l.pdf

» RUBERLEI JACQUES
DONDE

Graduacéo —
Agronomia

RS, SC, PR
www.agranja.com/cv/
cv29.pdf

» GUILHERME LONDERO
Graduagéo —
Agronomia

RS, SC, PR, MT, MS

www.agranja.com/cv/
cv28.pdf

» ALAN DE CASTRO
REZENDE

Graduacédo —
Agronomia

Todo o Brasil
www.agranja.com/cv/
cv22.pdf

» DIEGO NEITZKE
RORRATO

Graduacédo —
Agronomia

Qualquer regido do Brasil
www.agranja.com/cv/
cv20.pdf

» DAVI MELO DE
OLIVEIRA

Graduacédo —
Agronomia

Todo o Brasil
www.agranja.com/cv/
cv18.pdf

» ELERSON REIS
TIBURCIO

Graduacédo —
Agronomia

PR
www.agranja.com/cv/
15.pdf

» JEFFERSON TOLFO DA
FONTOURA

Graduacédo —
Agronomia

Sul do Brasil
www.agranja.com/cv/
cv8.pdf

» ROGERIO SLOMPO
Graduacéo —
Agronomia

Regido Sul
www.agranja.com/cv/
cv4.pdf

» RICARDO WESLEY
FREDERICO

Graduacédo —
Agronomia

Todo o Brasil
www.agranja.com/cv/
cvl4.pdf

» RAFAEL FONTALVO
MARTIN LEVA
Graduacédo —
Agronomia

S
www.agranja.com/cv/
cv42.pdf

» MARCELO PERRONE
RICALDE

Graduagdo — Agronomia
Fruticultura

RS
www.agranja.com/cv/
cv25.pdf

» ALINE DE CARVALHO
JORGE

Graduagao — Eng.
Agricola
Centro-Oeste
www.agranja.com/cv/
cv13.pdf

» EVERTON ALEX
TAMANINI

Graduacédo Eng.
Agricola

Regido Sul e MS
www.agranja.com/cv/
cvl7.pdf

» VICTOR
VASCONCELOS EULALIO
Graduagao — Eng.
Agricola

Todo o Brasil
www.agranja.com/cv/
cv7.pdf

» CESARA. MURTA
MENDES

Graduagao — Zootecnia
Todo o Brasil
www.agranja.com/cv/
cv5.pdf

Cadastre seu curriculo junto ao nosso setor
de Recursos Humanos

Programa de Estagios Perdigdo é uma das portas que se
abrem para aqueles que acreditam e abracam as
oportunidades de trabalho, de crescimento e desenvolvimento
profissional e pessoal que a empresa oferece.

www.perdigao.com.br

Para incluir seu curriculo ou anunciar ofertas de empregos ou estagios,

contate marcelo@agranja.com (arearestrita a assinantes)




FIQUE LIGADO

PERFIL PROFISSIONAL
Engenharia Agricola

Qual o profissional que pensa na maneira mais econémica e
adequada de irrigar uma plantagdo? Quem possui know-how para
projetar um trator mais eficiente? Quem é o responsavel pela cons-
trucdo de uma estufa para cultivar determinada planta? N&o € o
agricultor. Nem o agrénomo. Ele se chama engenheiro agricola e
alia conhecimentos de duas éreas: a biologia, que oferece
embasamento sobre o cultivo da terra e tudo o que diz respeito a
ela; e a engenharia, que dispbe de todo o suporte tecnoldgico
utilizado para acangar as melhores colheitas.

Também o profissional desta engenharia faz muito mais. Ele
participa de todo o processo agricola, desde preparacdo e conser-
vagdo do solo, plangiamento das maquinas, controle da germina
¢80, passando pelo crescimento, irrigacdo, colheita, armazenamento
até distribuicdo dos alimentos na casa do consumidor. Dentro de
suas atribuicdes, ganham destaque, ainda, os cuidados com as
guestdes ambientais. Sdo cinco as principais areas da carreira:
processamento agroindustrial, energizacdo rural, engenharia de
aguas e solos, edificages e ambiéncia rural, e mecanica agricola.

MERCADO DETRABALHO

O Brasil ainda é um dos maiores exportadores mundiais de
alimentos. Exporta café, banana, mandioca, cana-de-aglicar, laran-
ja, cacau, milho, soja e outros produtos para 0 mundo inteiro. Por
isto, precisa manter uma estrutura agricola de destague com
maguinario de ponta e novas préticas de producdo agricola desen-
volvidas por engenheiros agricolas.

Entre todas as tarefas do dia-a-dia da agricultura, o
agronegocios — ou agrobusiness — é um importante espago a ser
conquistado por esse profissiona nos proximos anos. No campo e
no mercado financeiro, esté o profissional da Engenharia Agricola
cuidando dos negécios do setor primario.

Engenheiro Agricola tem como mercado de trabalho:

- IndUstrias de méaguinas e equipamentos agricolas;

- Empresas de processamento de produtos agricolas;

- Empresas agropecudrias;

- Empresas de pesquiss;

- Empresas de extensdo;

- OrganizagBes publicas ligadas ao desenvolvimento agricola;

- IngtituicOes de ensino; de pesquisa, de extensdo;

- IngtituicOes de controle ambiental;

- Consultorias, laudos e avaliagdes de projetos ligados a enge-
nharia agricola; e

- Prefeituras.

DIFERENCIAIS

O curso de Engenharia Agricola da ULBRA esta entre os me-
Ihores do Brasil. Os académicos contam com o Campo Experimen-
tal, situado préximo ao campus-sede de Canoas/RS, onde sfo rea
lizadas algumas atividades préticas, entre as que envolvem este
Ccurso estdo o plantio e a piscicultura.

Prof.. Carlos Aurdlio Dilli Gongalves
Diretor do Curso de Graduagdo de Engenharia Agricola
E-mail: direngagricola@ulbra.br

e AGENDA S

X1 Simpésio do Curso de Pés-Graduacéo em Ciéncias da
Engenharia Ambiental
Universidade de Sao Paulo (USP)—Campus Séo Carlos
De: 8/12/2005 a 09/12/2005

O Departamento de Hidraulica e Saneamento e o Centro de Recursos

Hidricos e Ecologia Aplicada (CRHEA), da Escola de Engenharia de

Sé&o Carlos, promoverao o Xl Simpésio do Curso de P6s-Graduagao
em Ciéncias da Engenharia Ambiental, nos dias 8 e 9 de dezembro, no
CRHEA, em ltirapina/SP. O simpdsio tem como objetivo proporcionar um

férum de debates e intercambio de experiéncias no ambito local,
regional e nacional, abordando temas relevantes no que diz respeito &
relagdo sociedade e ambiente, seja ele natural ou construido.

As inscrigdes antecipadas podem ser feitas até o dia 2 de dezembro.
Mais informacdes e a programagao completa podem ser consultadas
no endereco
WWW.SC.Usp.br/simposioppgsea
Local: CRHEA/ ltirapina-SP — S&o Carlos/SP — (16) 3373-9571

Associacao dos Diplomados da Escola Nacional
de Agronomia (ADENA)
CONVIDAPARAPARTICIPAR DA 46 2 Reunido Anual da ADENA
10 de dezembro de 2005
Local: UFRRJ - Seropédica/Rio de Janeiro
Site: http://www.ufrrj.br — Fone: (21) 2682-1080, com Prof. Ricardo
Motta ou (21) 9267-0863, com Prof. Luiz Freire

TREINAMENTO: GPS DE NAVEGAQAO NAAGROPECUARIA
10 de dezembro 2005

Obijetivo: fornecer nogdes basicas de geodésia e cartografia necessa-

rias na operacdo de receptores GPS de navegacgao. Descrever e

aplicar, no setor agropecuario, as fungées usuais encontradas em
receptores de navegacao. Treinamento basico no software Trackmaker.

Instrutor: prof. dr. David Luciano Rosalen
Engenheiro Agrénomo, 1990 (ESALQ/USP); Mestre em Engenharia de
Transportes, 1997 (EESC/USP); Doutor em Ciéncias, 2002 (UFSCAR);
Especialista em Manejo de Solos, 2003 (ESALQ/USP)

Areas do conhecimento: Topografia e Geodésia; Sensoriamento
Remoto em Nivel Suborbital e Orbital; Sistema de Posicionamento por
Satélites (GPS); Sistemas de Informac&o Geogréafica (SIG)
Local: Sala 31 da Central de Aulas FCAV-Unesp Jaboticabal, SP e Coleta
de Dados no Campus da Unesp, Jaboticabal, SP. Fone: (31) 3899-1447.

Curso de Gerenciamento Ambiental
Fundagao de Estudos Agrarios Luiz de Queiroz (FEALQ)
Departamento de Solos e Nutricdo de Plantas — Coordenadora: profa.
dra. Elke Jurandy Bran Nogueira Cardoso.
Inscricdes: 1/12/2005 a 3/2/2006
Objetivo: atender a demanda existente por capacitacdo de profis-
sionais de diferentes formages, preparando-os para o exercicio de
planejamento, implementacgao, organizagao e geréncia de processos
de gestdo ambiental realizadas em instituicbes publicas e/ou privadas.
Local: Departamento de Solos e Nutri¢cdo de Plantas - ESALQ/USP
Informagcdes e Inscri¢des: Fundacéo de Estudos Agrarios Luiz de
Queiroz (FEALQ) — Contato: Maria Eugenia — Telefone/fax: (19)
3417- 6604 — E-mail: cdt@fealq.org.br - Site: www.fealg.org.br



ClassiRural

Anuncie facil pela internet pelo valor de R$ 70,00

até 150 caracteres

classi@agranja.com

Ligue para anunciar: (51) 3232-2288

www.agranja.com

Animais

» Rubens Pimenta Padua.
Compra-se touros nelore re-
gistrado com 3 anos de ida-
de. Tratar no fone (43)
9975-1565, com st. Rubens.
Cornélio Procépio/PR.

» Regiane Lustosa Caprio
RL. Vendem-se cabritos

para corte. Tratar nos fo-
nes (42) 3623-1356 ou
(42)9911-9677,comasra.
Regiane. Guarapuava/PR.
» Vendem-se ovelhas de
racaile de france. Tratar no
fone (55) 9963-6595, com o
sr. Irich. Panambi/RS.

» Vendem-se ovelhas de
cruzamento texel e suffolk,

parainicio de plantel ou cor-
te, e tourinhos daragared e
aberdeen angus. Tratar no
fone (42) 3232-0995, com o
sr. Eliseu. Castro/PR.

Produtos da Lavoura

» Agro Paraguagu Com.e
Representacdo. Semen-

—
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ﬁ.pan:dh.'l com lecnoicgla  MponEss BT samiar no
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tes, adubos, jardinagem e
mudas frutiferas e orna-
mentais. Tratar nos fones
(35) 8828-2853 ou (35)
3267- 1886, na Rua Joaquim
Lucas Salles, 21, Paragua-
GU/MG, CEP 37120-000.

» Ferticana Com. e Repres.
Ltda. Vendem-se produtos
agropecuéarios. Tratar no
fone (66) 3478-1980. Ca-
narana/MT.

» Vendem-se saldos de
feno de azevém. Tratar no
fone (54) 504-3079, com
Alan. Ipiranga do Sul/RS.
Sementes em geral

» Recebimento e comer-
cializacdo de cereais e
oleaginosas. Tratar com o
engenheiro agrobnomo
Ivan Crestani, nofone (54)
504-8008. Lagoa Ver-
melha/RS.

&m hanl‘aitnrius g correcio do solo,
685 ha para arn:rz 250 ha para sura,

Gnlpau- sﬂ'{:adm.eqmpamnntm

parallimpeza

e secagem de graos. y

Moega para 450'sacos de arroz e scr]a
Galpdo para reboque e colheltadeiras.
Levantes para irrigagdo .

Balanga saturno 80 toneladas.

1
(55) 9977-6663%

V‘a
www.tintasrecicladas.com.br

100% Qualidade
60% Economia

TINTAS PARA FAZENDAS E GALPOES

9& Baixo custo

\% Impermeabilizante

\Alta durabilidade

© Todas as cores

© Direto de fabrica
(11) 6488.8382

(11) 6488.0509
vendas@tintasrecicladas.com.br

Arroz em casca

» A Agropecuaria Geobel
produz, na fronteira oes-
te, arroz em casca de ex-
celente qualidade. Tratar
no fone (55) 3505-3025,
com Jairo Ziani. Uru-
guaiana/RS.

Nutricdo animal

» Giovelli & Cia. Ltda. Boa
alternativa para a alimen-
tacdo animal: farelo de gi-
rassol, casca de girassol,
torta de linhaca. Excelen-
tes precos. Tratar no fone
(55) 3353-1000. Guarani
das Missbes/RS.

» Brisa Aviacao Agricola
Ltda. Servico especializa-
do e protecdo a lavoura.
Tratar no fone (54) 383-
1246. Espumoso/RS.

» Sandro Roberto de
Campos. Escritério de
advocacia, assessoria
de compra e venda de
iméveis rurais de Tocan-
tins. Tratar nos fones
(63) 3214-4828 / (63)
9961-4645. Palmas/TO.



O seu novo espaco para comprar e vender tudo o0 que vocé precisa

www.paginarural.com.br

pulverizador para cereais.

riral

£ mrarndo agroppecidrio

Servicos nalavoura
» Prestacdo de servigos

paralavoura: preparamos
a terra, plantamos e co-
lhemos arroz e soja. Te-
nho caminhéo, quatro
colheitadeiras e cinco tra-
tores. Tratar no fone (55)
9905-6699, ¢/ Carlos Ota-
vio. S&o Gabriel/RS.
Agroveterinaria

» Certaja — Parceira do Ho-
mem do Campo. Taquari/
RS. Tratar no fone (51)
653-1256 — Filial Vendinha,
fone (51) 657-1030.
Visite nosso site:
www.certaja.com.br
Aviacgdo agricola

» PalmaresAviagdo Agricola
Ltda. Protecdo alavoura. Tra-
tar fones (99) 3542-1213 /
(55) 9971-2318, com o eng.
agr. Teimo Dutra. Balsas/MA.

rrat drererriett

Tratores e
Implementos

» Conquista Maquinas
Agricolas. Comércio de
tratores e implementos
novos e usados. Tratar
no fone (18) 3822-3171,
na Rua Ipiranga, 2.912A
Dracena/SP. CEP
17900-000.

» Agro Baggio Maquinas
Agricolas Ltda. Conces-
sionéria John Deere tra-
tores, colheitadeiras,
plantadeiras, pecas e ser-
vigos. Tratar no fone (66)
3531-7498, com o sr. Eli.
Sinop/MT.

» Cattoni Maquinas e
Implementos Agricolas
Ltda. Implementos e pul-
verizadores para fruti-
cultura. Semeador e

MARINITEL

Telecomunicacdes, telefonia, internet por microondas

Este equipamento lhe

INSTALE UMA BASE WI-FI EM SUA CASA, EMPRESA
OU EM UMA COMUNIDADE PARA VARIOS &
ASSINANTES.

Tratar no fone (47) 3376-
1860. Jaragua do Sul/SC.
www.cattonimag.com.br
» Maglon Motosserra Ltda.
Vendem-se produtos de
implementos agricolas,
jardinagem e uso domés-
tico. Tratar no fone (43)
3327-2020, com o sr. Pe-
dro. Londrina/PR.

» Metallrgica Quatro Irmaos
Ltda. Fabrica plainas, nive-
ladoras, reboque para
transportar maquinas, tai-
padeiras, rodas: auxiliar,
lentilhadas e gaiola. Tra-
tar no fone (51) 671-2066.
Camaqua/RS.

» Rodasul Aros. Mais tecno-
logia, mais servigos em aros
e rodas agricolas. A parce-
riaideal para o agronegécio.
Tratar no e-mail:
rodasularos@rodasularos.
com.br

» Tratores e colheitadeiras
usados, varias marcas e
modelos. Consulte-nos pe-
los fones (55) 3322-6680
€ 9973-5643 ou pelo e-mail:
macvendas@laguna.com.br
Cruz Alta/RS.

Leildes

» Recinto de Leildes Ani-

COMBATA DEFINITIVAMENTE RATOS E
MORCEGOS COM O REPELENTE
ELETRONICO

AL

Tecnologia de ponta

Né&o afeta animais domésticos
Equipamento ecologicamente correto
Disponivel em cinco modelos 300,700,
1000, 1200 e 1500 m?

para todo
Brasil

Ecotech Projetos Eletronicos Ltda.

Av. Amazonas, 7675 - CEP 30510-000 - Belo Horizonte - MG
Fone: (31)3319-5245 - fax: (31) 3388-7522

Site: www.ecotechprojetos.com.br

sio Haddad Ltda. Leil6es
todas as quintas-feiras.
Enderec¢o: Rodovia BR-
153, no0 Km 71 — Zona Ru-
ral. Tratar no fone/fax
(17) 3227-2299. Séo
José do Rio Preto/SP.

»Pet Mar — A grife do seu

cédozinho. Fabricante da
mais extensa linha de
acessorios p/cées e ga-
tos, higiene e limpeza e
medicamentos. Tratar no
fone (63) 3415-1704 ou

petmarjd@yahoo.com.br
> Leite Realeza. Comer-
cializacdo e pasteuriza-
¢ao de leite integral. Tratar
no fone (65) 3634-4767.
Cuiaba/MT.

Como o mercado reconhece e identifica sua empresa?

Pesguisas e andlises de Marcas e Patentes

permite acesso a sinais 1
de telefonia e de dados
em um lugar remoto,
proveniente de um lugar
onde ha linha telefénica
e internet disponiveis.

Registro de Marcas e Patentes

Licenciamento e Averbacdes de Contratos

ah

F: (51) 3242 4077

Transferancias de Tecnologias
Avaliacdo de Marcas ¢ Pafentes
Direitos Autorais

Atuamos também nas areas de telefonia por monocanal, equipamentos
de radiocomunicagéo em UHF FM, VHF FM, SSB (fixos, méveis,

portateis), telefone sem fio, ruralcel, antenas, radios comunitarias, VATURIA
projetos da Anatel, servigos de instalagdo e assisténcia técnica. Fﬂ“ & Kﬂwshi .Pﬂ“‘ilwlth:ﬂl'l
Av. Plinio Brasil Milano, 2.304 - Porto Alegre/RS polikawskifbrturbo.com

Fonelfax: (51) 3341.6966  E-mail: marinitel@aol.com s Congudionn o Assessora em Marcas e Patenies
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Derci Alcantara

Diretor de Agronegécios do Banco do Brasil

A Granja— Qual o nivel de
inadimpléncia do campo junto
ao Banco do Brasil em razao
das dificuldades que o setor
atravessa?

Derci Alcantara— Neste ano
de 2005, em funcgédo das dificulda-
desdecorrentes de estiagem e pre-
¢o, tivemosincremento nosindices
deinadimplemento do crédito rural.
Enguanto nos dltimos anoso indice
estava abaixo de 1%, neste ano de-
veraficar proximo de 2%, percen-
tual compativel com as provisoes
efetuadas pel o banco.

A Granja— Qual o perfil do
produtor inadimplente? Em que
segmento ele atua?

Alcantara— A inadimpléncia
esta concentrada nos produtoresde
algodéo e soja, no Centro-Oeste,
em raz&o, principalmente, do avil-
tamento de pregos.

A Granja— Comotem sido
a tolerancia do banco com os
produtores que nao conse-
guem honrar seus compromis-
S0s, especialmente no caso
daqueles com histérico de
bons pagadores?

Alcantara — Estamos pror-
rogando as dividas dos produtores
gue comprovarem frustragdo na
producéo ou dificuldades de comer-
cializacéo do produto colhido e de-
positado. Porém, nos casos em que
ocorreu o desvio das garantias, o
BB est4d implementando a devida
cobranca.

A Granja—A inadimpléncia
ndo pode comprometer o volu-
me de crédito disponibilizado
pelobanco paraaatual safra? Da
mesma forma, arolagem dasdi-
vidas solicitada pelos produto-
res ndo provocaria problemas
semelhantes?

Alcantara — Nada obstante as
prorrogacOes realizadas. O BB esta
aplicando, nestasafra, cercadeR$ 2,5
bilhdes, volume de recursos nos
mesmos montantes da safra ante-
rior. No caso daagriculturafamiliar,
existem recursos suficientesinclu-
Sive para uma expansao da nossa
carteira de
créditos, da
ordem de
36%, devendo
atingir R$5,7
bilhdes.

CREDITO
rural em foco

A Granja— Muito serecla-
ma, especialmente pelos toma-
doresdo Pronaf, da burocracia
naliberacéo decrédito. O queo
Banco do Brasil tem feito para
facilitar o processo?

Alcantara— No que serefe-
reaagriculturafamiliar, o gover-
no implementou diversas medidas
gue contribuiram paraque o Ban-
co do Brasil pudesse implementar
um novo model o de atendimento,
automatizado, mediante parcerias
com sindicatos, associacdes, co-
operativas, etc.

Comisso, desde 2004, saltamos
de um patamar de 600 mil opera-
¢Oes/ano paramaisde 1 milhao/ano.
E necessério reconhecer queale-
gislagdo do crédito rural estabele-
ce uma série de exigéncias docu-
mentais, mas, mesmo assim, imple-
mentamos, para a agriculturaem-
presarial, diversos ajustes nos pro-
cedimentos relativos a operacoes
deinvestimento ecusteio. =

Enguanto nos ultimos anos o indice de inadimpléncia
estava abaixo de 1%, neste ano devera ficar proximo

de 2%, percentual compativel com as provisoes
efetuadas pelo BB
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