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O SEGREDO DE QUEM FAZ

Divulgagédo ABAG

Leandro Mariani Mittmann

-
| e I d a leandro@agranja.com

Blosseguranca:

m feliz e prospero 2005. Mas
“feiz’ e prospero” Ano-Novo

SO MesSMo aos que S0
contrarios aos Organismos
Geneticamente Modificados (OGMs), 0s
popularizados e controversos
transgénicos. Aqueles que aguardam
ansiosos pela regulamentacéo da
tecnologia preparentse, pois 0 que vem
por ai ndo é nada animador. O Projeto
de Le da Biosseguranca que tramita no
Congresso Nacional, recebendo
emendas de todos os lados — e
ideologias —, devera tornar a matéria,
depois de regularizada, téo arrastada e
tumultuada como foram até hoje as
discussdes emtorno. Esta é a opinido da
advogada especializada em propriedade
intelectual assessora
técnica da lideranca do PPSna Camara
Federal. Elza foi por oito anos diretora
geral da Embrapa, responsavel por 11
centros de pesquisa, e por trés anos
chefe da secretaria de propriedade
intelectual da mesma instituicao.
Segundo a advogada, o projeto da
Biosseguranca, que completa em janeiro

- de 2005 exatamente uma década de
* acalorados debates, estd armado para

tornar a aprovacéo de um OGM um
verdadeiro parto. Pudera: misturou-se
na mesma lel transgénicos vegetais com
embrifes humanos. Por tudo isso, Elza
prenuncia: “ Esquece a competitividade.
Vamos fazer outra coisa”

prospera BUROCRACIA
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A Granja— O ano de 2005 pode-
ra ficar marcado na histéria como o
ano em que os Organismos Geneti-
camente M odificados (OGM s) foram
regularizados no Brasil, a partir da
aprovacao do Projeto de L ei da Bios-
segurancga em tramitacéo no Con-
gresso Nacional?

Elza Brito Cunha— Naminhaopi-
nido, ndo. A legisacdo que esta sendo
aprovada, tanto para a fase de pesquisa
(paraingtitutos e universidades que tra-
balham com OGMs), como na libera-
¢a0 parauso comercial, seramuito difi-
cil deser cumprida. Vamosimaginar que
sgjagprovadaanovale no comeco des-
teano. Elava demorar, no minimo, um
ano para ser regulamentada. Depoais,
precisa ser ingtituida a nova Comissao
Técnica Nacional de Biosseguranca
(CTNBIO). Atéla, paratudo. Até mes-
mo as licencas para varios experimen-
tos que estdo sendo tocados pelas uni-
versidades e Embrapa necessariamente
vao ter que parar. Isso tudo representa
um atraso.

A Granja — E como esta o an-
damento do novo Projeto de Lei de
Biosseguranca?

Elza— O Poder Executivo remeteu
para a Camara dos Deputados em 2003
um novo Projeto de Lel (PL) sobre Bi-
ossegurancade OGMs—n° 2.401/2003.
NaCémarafoi criadaumaComisso Es-
pecia para estudar 0 assunto. Foi de-
signado como relator da matéria o de-
putado Aldo Rebelo. Posteriormente,
gquando ele foi nomeado ministro, foi
designado novo relator para a matéria,
0 deputado Renildo Calheiros que apre-
sentou um novo texto. O substitutivo
do deputado Calheiros foi aprovado no
Plenério daCéamaraeimediatamentere-
metido ao Senado.

A Granja— O que aconteceu no
Senado?

Elza— A matériafoi distribuidapara
diversas comissdes. O PL recebeu
novo substitutivo do senador Osmar
Dias e, naComissao de Constituicdo e
Justica, recebeu novo texto do sena-
dor Ney Suassuna, que aprimorou o
texto do senador Dias, acrescentando
uma parte muito importante sobre a
possibilidade de avanco nas pesquisas
com células-tronco a partir do uso de
embrifes humanos congelados nas cli-
nicas que fazem fertilizag&o in vitro. O

objetivo é permitir pesquisa para avan-
car na érea de clonagem terapéutica. O
substitutivo do senador Suassuna foi
aprovado no Plenério do Senado e vol-
tou paraa Camaraondejafoi aprovado
na Comissdo Especia. O PL pode ser
incluido na pauta para a deliberacao fi-
nal no Plenario da Camara. Dai seguira
para a sancdo ou veto do presidente da
Republica

A Granja— O debate sobre cdu-
las-tronco ndo deveria se dar em se-
parado? Qual é a relacdo OGMs e
células-tronco?

Elza— Cédulas-tronco ndo tém nada
aver com OGMs. Sdo coisas comple-
tamente diferentes. Significa clonagem
terapéutica a partir de embrides descar-
tadosem clinicasdefertilizacoin vitro.
Essefoi 0 “bode’ politicamente correto

legislacéo aprovada, os transgénicos
estardo definitivamente aprovados
no Brasil para pesquisa, producéo e
comer cializagao?

Elza — N&o. E caso a caso. A lei
estabel ece procedimentos e instancias
de deliberacéo. Mas é caso a caso. Um
diagnostico de vacinatem que entrar o
pedido, o laboratorio precisase creden-
ciar junto & CTNBIo. Por que existem
milhares de acbesjudiciais? Porquetem
pessoas que acham que seu direito de
acordocomalei A, B ou C ndofoi cum-
prido. A aprovacdo da lei ndo garante
gue ndo tenham mais agdes. 1sso ndo
pode ser em relacéo a nenhumalei.

A Granja— Como sdo as“leisde
biosseguranca’ em paisescomo EUA
e Argentina, onde os transgénicos ja
foram aprovados ha muito tempo?

Paraaagriculturao projeto queesta tramitando é

infinitamente pior doqueesta lel que esta em vigor

gue meteram lano meio. Por qué? Por-
gue paraaagriculturatodo o Projeto de
Le que esta tramitando é infinitamente
pior do que lel que esta vigorando
atualmente. Todavia, ha um consenso
gue todos, inclusive o governo, goste-
ram desta clonagem terapéutica, porque
0s cientistas estéo precisando, as uni-
versidades querem, ha milhares de fa-
milias de doentes, associagdes, etc. IS0
comove muito. S6 que ndo perceberam
uma coisa que acabou virando um tiro
no pé: haumabancada na Camaramui-
to forte formada por evangélicos, que €
contra—sabe-selaDeus o porqué. Mais
recentemente, os catdlicos também fi-
caram contra. Elesvendem o peixecomo
se fosse um aborto. Mas ndo tem nada
a ver uma coisa com a outra. Parece
uma salada de frutas. Isso significa que
0 proprio governo, que queriaaprovar a
versdo mais pro-meio ambiente com a
parte de célula-tronco, que estava no
meio, agora esta dando um tiro no pé,
pois o proprio PT é muito focado nos
catdlicos. Entdo, ndo pode comprar esta
briga

A Granja — Pelo atual projeto,
pode-se dizer que havera uma legis-
lacdo completa, para dar amparo le-
gal a todo o processo de desenvolvi-
mento dessa tecnologia? A partir da

Elza — N&o sal exatamente como
éalegidacdointernacional, massel que
|4 eles tratam transgénicos como tra-
tam um medicamento. No caso de agri-
cultura dos EUA, eles submetem ao
USDA (departamento de agricultura
norte-americano) e ao 6rgao de sallde,
0 Food and Drug Administration
(FDA). S0 as agéncias que tratam da
seguranca e do registro dos produtos.
S6 queno Brasil, alegislacéo, pelo me-
nos a que esta vigorando, € muito mais
moderna. E como tem representantes
do meio ambiente, da agricultura e da
salide namesma CTNBIo, que tem re-
presentantes dos ministérios—al ém dos
cientistas — 0 que se pretendeu fazer?
Que se sentasse todo mundo junto, que
se discuta. O representante do ministé-
rio onde seria feito o registro estaria
junto, para se fazer direito. A tentativa
foi de otimizar e desburocratizar. Mas
no final acabou dando esta brigainfer-
nal. De um lado fica o pessoal da agri-
cultura; do outro os ambientalistas.

A Granja— Peloatual Projetode
Le da Biosseguranca, o assunto vai
atrasar ainda muito maiso Brasil na
esfera desta tecnologia?

Elza — Muito mais. Quanto aisso
ndo tenho divida. Esquece a competiti-
vidade. Vamosfazer outracoisa. Vamos
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fazer assm: pensanum produto que vai
sair parauso comercia. O milho BT, por
exemplo. Depois de passar por todas as
fases de pesguisa no laboratério, em
contencdo, em campo e pré-comercial,
além da liberacdo comercial, para cada
fase vocé precisa de uma licenca espe-
cial, naCTNBIo, dém de“mil” exigén-
cias que 0s outros 6rgaos também fa-
zem. Se tudo der certo, forem conse-
guidas todas as licencas, feitas todas as
pesquisas e provar, em todos esses tes-
tes, que aquilo ndo faz mal, ainda tera
que ser submetido ao conselho de 11 mi-
nistros. Entéo, imagine-se quando isso
val acontecer? Na versdo do deputado
Renildo Cal heiros (naCéamara), todos os

guém pode fazer ou deixar de fazer a-
gumacoisano Brasi| se ndo for em vir-
tude de lei. E o artigo 5° da Constitui-
¢cdo. Entdo, se chegarem a conclusdo:
“ah, este Conselho é complicado”, en-
ta0 SO se tiver outra lei. Porque ele vai
ser criado por lel.

A Granja—EaCTNBionoquese
refere as suas competéncias, atuacao,
ao seu poder elimitacdo e a sua com-
posicao, esta dentro do que seria o
melhor ? i

Elza — N&o. E péssima, porque o
numero de cientistasindicadoslivremen-
te pela sociedade cientificaéde 12. E a
soma dos burocratas, representantes de

N&o posso ter ideologiaemreacio aremédio. Dizer

gueremédio édaesquerda, dadireita, do PT...

processos necessariamente precisam
passar pelos 11 ministros. Naversdo do
Senado, sd quando os ministros solici-
tarem o processo. Ja muda muito.
Numaversao é tudo; naoutra, € quando
0 Conselho avocar. S6 que no Conselho
deministros, tem aguelesministériosque
jogam com o meio ambiente, 0 Ministé-
rio de Desenvolvimento Social e Com-
bate a Fome, o Ministério do Desenvol-
vimento Agrario. Como dependedecin-
co ministros parasolicitar, elesvéo avo-
car sempre.

A Granja — Portanto, o Conse-
Iho Nacional de Biosseguranca seria
mais uma instancia para burocr ati-
zar ainda mais este assunto?

Elza — Légico. Por isso, se com-
parar o texto dalei que esta vigorando
no Brasil, a8.974, maisaMedida Pro-
visoria 2.191, comparando estes dois
textos, sgja o aprovado pelo Senado ou
daCémara, €les sdo muito maisencren-
cados. Nao aumenta a biosseguranca.
Mas s80 0s aspectos sociais que ndo
tém nada a ver com biosseguranca que
vao emperrar. Para tudo, tera que ter
audiénciapublica.

A Granja — Mas existe alguma
possibilidade de todos esses entraves
serem alterados antes da votacdo do
Projeto de Lei? Todas essas instan-
ciasqueburocr atizar 80 0 assunto se-
rem eliminadas?

Elza — SO e tiver outra lei. Nin-

ministérios sdo nove, mais os seis das
OrganizagBes Ndo-Governamentais
(ONGs), das organizacOes da socieda-
de civil. Entéo sdo 15. E, portanto, um
nimero maior. 1sso é um absurdo. Se
eu souindicadapelo ministroA, B ou C
paraa CTNBIo, e ndo fizer o que o mi-
nistro quiser, adivinhao que vai aconte-
cer comigo? Ele me demite. N&o tenho
independéncia. Se eu sou deumaONG,
gue me pagae elanao quer algumacoi-
sa, eeuvou laevoto afavor, sabe o que
vai acontecer? Eles me substituem. Por-
tanto, os Unicos que tém, no meu ponto
devista, liberdade so os que sfo indica
dos pela sociedade cientifica. Eles ndo
ganham para isso. S&o professores das
universidades, sfo cientistas.

A Granja— Masn&o éum contra-
SenNso, poiseste “T” de“Técnica” de-
veria sar substituido por “B” de “Bu-
rocrética’.

Elza— Mas va faar isso agui (na
Camara). Se fdar isso agui, eles atiram
pedras em mim.

A Granja— Elesquem?

Elza — Todos os que s2o politica-
mente corretos. Como eu sou politica
mente incorreta, quando eu digo isso, é
COMO e eu estivesse cometendo um pe-
cado. Masés0 ler o Projeto de Lei. Nao
estou fazendo interpretacéo.

A Granja— Na suavisio, quando
0 transgénico no Brasil deixara de ser
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um assunto téo tumultuado, ou sga,
guando falaremos de transgénicos
com a mesma natur alidade como tra-
tamos de hibridos, inseminacgo arti-
ficial e outras tecnologias da agrope-
cuaria?

Elza— Sabe 0 que eu acho, sincera-
mente? Eu trabahel muitos anos naEm-
brapa. Eu estou muito habituadaa convi-
ver com cientistas e ver as coisas mas
fabulosas que des estdo fazendo e que
real mente provocam um passo, um avan-
¢o. Coisasquetém possibilidadedeir para
0 mercado dagui a 10, 20 anos, e que a
gente encara com mais naturaidade. Te-
nho aimpressio de que essa biotecnolo-
giaesta mudando deta formaeste para-
digma que as pessoas ou Ndo compreen-
dem, ou ndo tém alcance, ou tém medo.
Por agum motivo que eu ndo sei muito
bem qual & botaramideol ogiaai nomeio.
E a mesma coisa que ter ideologia em
relacdo aremédio. Eu ndo posso ter ideo-
logiaem relacéo aremédio. Se o meu fi-
Iho esta doente e eu preciso de remédio,
eu vou procurar o melhor remédio parao
meu filho. Agora, dizer que o remédio é
da esquerda ou da direita, do PT... acho
equisito isso. Eu vegjo esta questéo sem
preconceito. Deu este rolo todo porque a
primeiratecnol ogiaque obteve liberacdo
comercia éde umamultinacional (culti-
vares de soja da Monsanto res stentesao
herbicida glifosato). Mas é uma estupi-
dez. Poderiaser patente daEmbrapa. N&o
iriaser lega a Embrapater esta patente,
usar no Brasil, poder licenciar no estran-
geiro e ainda ganhar uma grana para fi-
nanciar outros projetos? Sempre traba-
Ihei com propriedadeintelectua endote-
nho este preconceito. O que néo € possi-
vel é usar a tecnologia dos outros que
estapatenteada, sebeneficiar e ndo pagar
osdireitos. Ninguém é obrigado ausar a
tecnologia de ninguém. Esta histéria de
comprar CD pirataéofim dapicada, pois
VOCE tem que preservar o direito autora
dos outros. E € a mesma coisa em rela-
¢80 as sementes, porgque ninguém me
obriga a ouvir amusicade A, B ou C.
Mas se eu quiser ouvir, vou lanalojae
pago osdireitos autoraisdo artista. Acho
que o mundo tem que ser assm. E se o
Brasil andar nacontra-mao, vai poder ser
“painelado” na Organizacdo Mundia do
Comércio. O que ndo da é querer tirar o
melhor de todos os mundos. Ter a me-
Ihor tecnologia, a que oferece mais van-
tagens ao produtor, e ndo pagar o direito
de patente dos caras. =
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VITRINE

Segredo dos VENCEDORES

ma superedi¢do que comemora

0s 60 anos da mais antiga re-

vista do Brasil. E em todos es-
Ses anos mantemos o conceito da per-
manente inovacdo: "quem |é A Granja,
sabe primeiro". Esse é um dos princi-
pais motivos pelo qual entramos em
2005 festgjando nossas sei's décadas de
existéncia com muita prestacéo de ser-
Vico ao agricultor. Mais do que come-
morar, esta edicdo especia traz 0s no-
Vosventos que se anunciam parao agro-
negdcio brasileiro: ouvimosrepresentan-
tesdaagriculturafamiliar e grandesem-
preendedores rurais. Também
apresentamos um raio x dos 12 princi-
pais segmentos que sustentam a produ-
¢do agricola do Pais, responsaves pela
tecnificacdo, diversificacdo e expansao
do setor. Esse é o foco destaedicao, cal-
cada em nlmeros, tendéncias e experi-
éncias de vida de quem faz 0 agroneg6-
cio acontecer. Dificuldadescorriqueiras,
comuns a qualquer segmento, S0 ex-
ternadas. No entanto, a vontade de fa
zer mais e melhor se sobressai, dando
[ugar a0 sentimento otimistaquevem ca-
racterizando o agronegdcio jahaalgum
tempo.

O Brasil € uma excegdo no cenario
internacional - a previsdo € de que até
2020 a oferta de aimentos no mundo
cresga menos que a populagdo. Os ar-
gumentosde especiadistasinternacionals
S80 sempre 0s mesmos: ausénciadetec-
nologia capaz de permitir saltos de pro-
dutividade e &rea agricultavel escassa.

Certamente ndo fazemos parte des-
sas estatisticas, pois o Pais surge

como a grande forca produtora do 3°
Milénio: temosmaisde 150 milhdesde
hectares agricultaveis (e ocupamos
apenas um terco), temos 19% da agua
doce do planeta e nossa produtividade
média é ainda muito baixa, de modo
gue temos ainda um longo caminho de
incorporagdes de tecnologia a percor-
rer. Ou sgja, desenvolvemos tecnolo-
gia, mas precisamos utilizé-la, aexem-
plo dos transgénicos.

A agriculturabrasileiraavanga. Pro-
vadisso éo ultimo levantamento do Ins-
tituto Brasileiro de Geografiae Estatisti-
ca(IBGE), queapontaparaesteanouma
safrarecorde de 134 milhdes de tonela-
das, 12,4% superior a do ano passado.
Muitos sdo os fatores que estéo contri-
buindo paratal crescimento. Segundo a
Confederacdo daAgriculturae Pecuéria
doBrasil (CNA), em 1990 aeliminacéo
das restricles as exportagdes estimulou
a compra, pelos produtores, de mais
tratores, colheitadeiras, sementes, ferti-
lizantes e pesticidas. Outro momento
relevante aconteceu em 1999, quando o
real sedesvalorizou e aumentou arecei-
ta dos exportadores. Ao mesmo tempo,
houve o crescimento da demanda no
exterior por alimentos, dlargando afron-
teira agricola brasileira. Embora se pa-
gue um custo pelo avanco da atividade
agricola - tensdes sociais, questdes am-
bientais e de infra-estrutura - estamos
no caminho certo. Estes sdo desafiosque
aindaprecisam ser vencidos paranostor-
narmos uma superpoténcia agricola em
condic¢Bes de competir em qualquer con-
tinente. m

A GRANJA -9




AQUI ESTA A SOLUCAO

Informagdes sobre criagdo de RAS

Tenho interesse em comecar um
criatério de rés. Como se faz para
construir um ranario?

Leandro Flores
Lajes/SC

R — Prezado leitor, o ranario é
formado por variostanques, cada um
destinado a uma etapa do processo,
como os setoresdereproducao edeeclo-
sdo (também chamada de desenvolvi-
mento embrionario). Por isso, é funda-
mental uma rede hidraulica que garan-
taadistribuicdo deaguaindividual para
cada tanque. Os tubos devem ser de
PVC. A utilizag&o de materiais como
ferro, chumbo ou cobre pode intoxi-
car os girinos. As partes de alvena-
ria, caso do piso dos tanques de en-
gorda, precisam ser bemacabadas. Se
vocé deixar cantos irregularidade e
bordas cortantes, os animais podem
acabar se ferindo.

A escolha dolocal pode ajudar mui-
to no resultado. Dé preferéncia a luga-
res com relevo plano ou levemente in-
clinado. Evite areas com sombra no pe-
riodo da manha e datarde, o querepre-

senta temperaturas mais baixas, princi-
palmentenoinverno. Asrasreagemmui-
to bemaaltastemperaturas. Comamé-
dia de 35°C sdo muito ativas, alimen-
tam-se bastante e crescemr apidamente.
Esses animais apresentamboa resistén-
cia secriadascomastécnicas corretas.
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O manejo correto dos animais evita
0 aparecimento de doengas e garan-
te bonsresultados. sso significa pro-
porcionar uma boa alimentacédo e
instalacdes e condicbes adequadas.
Maisinformagdes vocé obtémno site
WWW.Setor pesgueiro.com.br/ranicultura.

TOMATE SECO desperta interesse

Gostaria de saber se preciso
adotar cuidados especiais para
destinar minhaproducéo de toma-
tes para a fabricacdo de tomates
SECOS.

Daniel Alcantara
Sumaré/Sao Paulo

R — Caro Daniel, de acordo
com os técnicos da Universidade
Federal do Rio Grande do Sul
(UFRGS), a época normal de to-
mate rasteiro, no Estado de Sdo
Paulo, vai de marco ajunho, com
uma pequena porcentagem de
plantio antecipado—janeiro afe-
vereiro —eoutra maistardia—de
julho a setembro. Os especialis-
tas alertam que, no caso destes
dois extremos, 0sriscos s&o maio-
res. No caso do plantio precoce, é
0 excesso de chuva que prejudica
a fase de semeadura, além do
forte calor. A vantagem € que, no

caso de boa colheita, muitas indis-
trias pagam um bonus para a produ-
¢ao precoce de qualidade. Quanto ao
plantio tardio, o que pode ocorrer é
a influéncia das geadas, granizos e
baixas temperaturas, prejudicando a
maturacdo dos frutos. A colheita
pode ser feita entre 80 e 120 dias,
de acordo com o cultivar.

Também é possivel produzir to-
mate seco em casa, Com uma maqui-
na desidratadora. Em média, sao
necessarios de 6 a 13 kg de tomate
in natura para obter um quilo do to-
mate seco. Gisele Anne Camargo,
engenheira agréonoma e doutoranda
em Tecnologia de Alimentos do De-
partamento de Tecnologia de Ali-
mentos (FEA/Unicamp), desenvol-
veu um manual técnico sobre o pro-
cesso produtivo do tomate seco e suas
novastecnologias. Uma das dicas do
estudo € sobre a desidratacao osmo-
tica, que consiste na imersédo do

alimento emliquidos concentra-
dos de acucar e sal, comuma ati-
vidade de agua menor do que a
do alimento. O processo de de-
sidratacao osmotica causa trans-
formacao dupla no produto: a
sua desidratacao e alteracéo na
COMposi ¢ao.

Esse método pode ser uma for -
ma de minimizar o decréscimo de
compostos (como vitamina C), re-
tendo estes nutrientes durante o
processamento do tomate. Ela
aponta as seguintes vantagens
guanto ao método tradicional de
secagem: menor gasto de energia;
mel hor aparéncia (cor); incorpo-
racao de componentes que podem
aumentar a preservacao, minimi-
zar os danos causados pelo calor
a cor, textura e sabor. E ainda
fundamental que setenha umma-
nual de boas praticas de fabri-
cacao e cuidado com higiene.
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HORTALICAS organicas ganham espago

Estou pensando em iniciar o
plantio de hortalicas orgénicas e gos-
taria de algumas dicas parater bons
resultados.

Carlos Alberto Nogueira
Pato Branco/PR

R —CarlosAlberto, a procura por
alimentos orgéani cos temaumentado no
Brasil. E um nicho de mercado em
expansdo. Para comecar a producéo,
€ importante levar em consideracéo
algunsfatores. Umdeles é a sazonali-
dade. I'sso ocorre porqueo clima é con-
siderado o principal fator limitante.

E preciso observar as condicdes de
temperatura e umidade para evitar o
ataque de pragas e doencas. Por isso,
recomenda-se a adocéo de cultivares
que se adaptemao plantio fora de épo-
ca, caso da cenoura, couve-flor, repo-
lho e beterraba, que podem alcancar
producao o ano todo. Outra alternati-
va é a adocdo do cultivo protegido,
uma forma de resguardar as plantas
de efeitos como calor, chuva, frio e
geadas. A plasticultura é mais tradi-
cional e vem sendo usada principal-
mente para a producao fora de época.

Os especialistas alertam que, no

caso da producao organica, os cuida-
dostémque ser maioresdo que osado-
tados no sistema convencional. O
ambiente protegido, tanto tdnel ou es-
tufa, exige que sejam controladas mui-
tas variaveis, como a temperatura, a
umidade do ar e fertilidade do solo.
Se medidas como esta foremtomadas,
épossivel colher tomates organicos de
setembro a fevereiro e pimentao por
seis meses, por exemplo. As folhosas
também podem ser cultivadas durante
o verdo. Alface americana, agrido e
outros tipos de alface podem ser co-
[hidos semanal mente.

Plantio de EUCALIPTO atrai produtores

Tem se falado muito sobre o plan-
tio de eucaliptos na Metade Sul do
Estado. Gostaria de saber como se
cultiva esta floresta, ja que ha empre-
sas investindo pesado nos municipios
daregido.

Leomar Santos
Pinheiro Machado/RS

R — O bom resultado do plantio
de eucalipto comega pela preparacéo
do solo. E precisoinvestir em praticas
de controle de erosdo e também sere-
comenda que a adubacao seja feita
depois que umtécnico avaliar as con-
dicdes do solo. E nesta hora que o
produtor deveficar atento a possibili-

dade do ataque de pragas. escolha um
local longe deformigueirosede animais
guepossamestragar asmudas. Essecui-
dado temque ser permanente: a cada 15
dias, aplique o formicida indicado.

Os técnicos recomendam que as
mudas sejam plantadas o mais breve
possivel, de preferéncia ndo ultrapas-
sando 15 dias. E que, quanto maior o
tempo de espera, mais danos pode so-
frer osistemaradicular da planta. Por
isso, 0 melhor € ndo arriscar.

Na hora de plantar, preste atencao
ao espacamento. O mais utilizado é o
de 3 metros entre aslinhas e de 2 me-
tro entre as mudas. Normalmente, o
plantio é feito de forma manual, com

ferramentas especificas e, logo apés,
comegaairrigacado, que deve ser abun-
dante. Deixe as plantas sempre livre
de matos. Esse cuidado deve ser redo-
brado no estagio inicial.

A Granja




CARTAS FAX E-MAILS

O NORDESTE que dé& gosto O NORDESTE que da gosto Il

Acuso o recebimento de A Granja, em que hAuma Ao ler areportagem so-
b pln St _ bre o potencial agricolados

béns pela suamatéria Estados nordestinos do

por promover nossa E Piaui, do Maranh&o e da
regido epelafidedigni- Bahia (oeste), fiquei pen-
dadeeutilidadedasin- o NORD Es‘r sando como este Pais foi
formactes nela conti-

abencoado por Deus. Ve
jam quantas fronteiras
agricolasaindando foram
exploradas no nosso ter-
ritério. Sem contar o que
ja esta sendo usado. O
Brasil, realmente, pode-
rasetornar o celeiro do
mundo em breve. Para
isso, esperamos todos,
que ninguém atrapal he.
Laércio Knits

Francisco Beltrédo/PR

das. Sugiro a aborda
gem de agumeas ativi-
dades que estéo cres-
cendo aqui pelo Nor-
deste de forma susten-
tavel ecompetitiva: pis-
cicultura(tilgpia), cama
réo, mel, flores e cgu-
ando precoce.
Mavignier Franca €)
Banco do Nordeste -

Sempre na corda BAMBA

Como é complicado ser produtor rural no Brasil. Ve-

jam o que nos espera em 2005. Os precos dos Nossos
produtos estéo |4 embaixo, e os precos de adubos e de-
fensivos |a em cima. Depois de poucos anos conseguin-
do obter algum lucro, o que nos permitiu uma rapida
capitalizacdo, para podermos investir em melhorias na

precisam inventar mecanismos de prote¢ao aos produto-
res agricolas, sendo viveremos neste entra-e-sal de crise
eternamente. E nem quero aqui entrar em detal hes sobre
a importancia da agricultura para a economia do Brasil.
Todo mundo neste Pais depende do campo.

Everton Fiezzer

propriedade, e vem esta crise. O Brasi| e seus dirigentes Tupanciretd/RS

Colheitadeiras para terrenos ONDULOSOS

A colheitadeiracom peneiras autonivel antes de fato séo muito boas,
porém, so se adaptam aos modelos TC 57, 59, enquanto o sistema
side hill se adapta a qualquer maquina. Mas se as fabricantes ndo
véem mercado paratal tecnologia, aempresaHillco (www.hillco.com)
fabricae comercializao kit side hill. Sera que s6 os grandes produto-
res podem comprar uma TC59 ou outras de grande porte? E os mé-
dios produtores, que possuem uma NH 8040, 8055 ou mesmo uma
TC55 — que ndo tém peneiras autonivelantes —, que sdo milhares por
este Brasil afora? Quanto se diminuiria em perdas na colheita? (co-

mentario relativo a resposta publicada na pagina 8 da edicéo de de-
zembro/2004)

Alexandre José de Brito
Clevelandia/PR

Acesse www.agranja.com ou mail@agranja.com
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CADERNO H

A cruel face oculta

esta pagina, por principio, sempre so abordados assun-
tos com enfoques ndo apreciados pela mass-midia. Ago-
ra, por exemplo, amidiase aertou em relagdo adtissma
cargatributériabrasileira, gragas aagéo dos empresarios, cujapre-
senca tornou-se mais visivel apds posicéo agressiva da Associa
¢80 Comercid de S&o Paulo, presidida por Afif Domingues, ex-
candidato a Presidéncia da Repuhblica que concorreu com Collor e
Lua
Estamos engrossando essa e outtras vozes porque entendemos
que neste momento chegamosasituacéo limite, ondeacargatribu-
tariado Brasl atinge mais de 37% do PIB, obstaculo que impede
definitivamente 0 nosso crescimento econdmi co.
Sobre dolorosa questéo, valem algumas cons deragies:
1 Essarapinagem lega que tem como autores o governo fe-
deral, osEstados, osexecutivosmunicipais, o legidativo eaanuén-
ciado Poder Judicidrio, condtitui-se num abuso que esta desper-
tando uma nagdo para o verdadeiro exercicio dacidadania Hoje o
Brasi| comegaatomar conhecimento que 2o 72 ostributosexisten-
tesno Pai's, agrandemaioriafedera . Estacargainfernal, paranosso
espanto e conhecimento, € maior do que as existentes nas trés
maioreseconomiasmundiais, EUA, Japéo e Alemanha
Nestes campedes mundiais da prosperidade, os impogtos, ta
xas e contribuices sdo trangparentes e o cidaddo sabe o0 que
esta pagando, assim como nos pedagios.
Aqui, no Brasil, ndo. A conta
vem malandramente oculta.
Vocé que ja vigou e comprou
camisas ou sapatos nos Esta- <
dosUnidos, por exemplo. L&, na
nota fiscal esta estipulado o
percentua de“Tax", que signi-
fica o imposto de cada merca-
doria que esté sendo adquiri-
da

00

Aqui a caixa é pretissmae §
precisa ser aberta.

2. Quanto vocé paga quan-
do enche o tanque do seu carro
com gasolina?

Respogta: 52,1%

E salve a Petrobrés que é
nossa. De acordo com os “ex-
perts’ elateraeste ano mais|u-
cro que todos os bancos nacio-
nais e estrangeiros ancorados
agui em nossaterra

Naéreadaenergiad étrica, astuaco dagigolagemoficia tam-
bém éumagracinha. Vocé é onerado em 24% pelageracdo deener-
gia na Usina. Acrescenta-se 5% que € cobrado da transmissgo.
Vocé achaque parou aqui? Pois, vocé errou. Tome mais 20% sobre
0 cugto da distribuicdo da energia as resdéncias e empresas.

3. A independénciados Estados Unidosda Américado Norte
comegou quando a Coroa Britanicadobrou o imposto sobre o cha
Quando o primeiro navio com o gravame do novo imposto gportou
em Boston, duas coisas concomitantemente  aconteceram:

a) acargafoi jogadaao mar;

b) foi oestopimemociond quefatavaparadar inicio ao movi-
mento de independéncia;

Inspirados no marketing do Greenpeace, onde os meios de
comunicacéo sdo convocados, os presidentes da Farsul, Fiergs,
Fecomércio e Federasul deram um show ao vivo em praga publica,
em Porto Alegre/RS, obedecendo ao planejamento de protesto contra
a excessiva carga tributéria.

Oportuno élembrar queaRevolugdo Farroupilha, o maior movi-
mento separatista do Pais, que durou 10 anos, teve como motivar
¢80 principa agandnciado governo imperial em arrecadar impos-
tos considerados desmedidos e injustos.

4. Os governadores Gerddo Alckmin/SP e Aécio Neves MG,
tém os maiores indices de popul aridade.

Coincidentemente, baixaram osimpostos estaduais.

Por outro lado, o governador do Rio Grande do Sul, Germano
Rigotto teve o desprazer de ver suatentativa de aumentar em 10%
0ICMS, ser rgjeitado pdlaAssembléialegidativae, principamen-
te, pelaopinido plblica, numademonstracéo cabal dequeninguém
aglentamais quieto o achague ao bolso de quem trabaha, arrisca
epagaessamaquinaburocrética, paguidérmicaevoraz, queexige
queagentetrabalhede3 dejaneiroa23 demaio, Unicaeexclusiva-
mente para pagar impostos, taxas e contribuigdes compul orias.

5. Fala-se muito dos juros escorchantes. Mas | Gcido € obser-
var gque 0s juros ndo entram obrigatoriamente No Nosso cardapio
de vida

Dos impostos, porém, ninguém escapa. Da para diminui-los.
Por exempl o, ninguémimaginavaque FHC, atravésdo seu ministro
da Salde, conseguisse baixar
0s pregos dos remédios. Pois,
José Serra conseguiu. Estéo ai
0s genéricos. Assm, como a
revigaA Granja, nestaedicéo
de 60 anos bem vividos, mos-
tra e registraumahomenagem
todaespecial aoex-ministroda
Agricultura, Pratini deMoares,
por ter sdoaaavancado agro-
negocio. A sociedade brasilei-
racomo um todo, por dever de
gratiddo, estdem débito como
atual prefeito de S&o Paulo.

Atéhojendo seviuem lu-
gar nenhum necessaria mani-
festaco de aplauso paraquem
teve peito e determinacdo para
fazer 0 que acabou acontecen-
do, quando quase todos duvi-
davam que isso seria possivel.

6. O presdente Lula &fir-
mou e todos os meios de co-
municagdo registraram: vamos
ter um abatimento de 10% no
novo teto do Imposto de Ren-
da. Umabaéea. Primeiro, 0 imposto em quatro anos sem regjuste
deveria ser deduzido em 21%. Segundo, nos futuros abatimentos
estéo foraas dedugdes de médico, educacéo e dependentes. A bem
da verdade, a reducéo serd apenas de 7%. Ou sgja, a afanagéo
continua, pois a inflagdo no periodo comeu 14%. Estamos, Sm,
cadavez mais pobres, com menos poder de compra, pois o contri-
buinte tera que pagar mais.

7. E preciso por emogdo nesta discussio técnica

O bloco de protesto do massacrado contribuinte precisair para
arua. A volUpiadaincompeténcia, misturadacom amalandragem
chapabrancachegou ao limite. Quem pagaquer e precisade servi-
0, N0 campo e nascidades. Amém. m
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Lindobuquéenviadopela
AGCO/Massey Ferguson

“Continuidade no sucesso.”
Roberto Favret
Bunge Fertilizantes

“Parabéns pela contribuicdo ao crescimento do agronegdécio. Cada vez que
0s numer os do agronegacio brilham, veiculos de comunicagéo e revistas
como A Granjasaem nafrente.”

Miguel Bueno
Associagdo Brasileira das Industrias Exportadoras de Carne (Abiec)

“A Granjavem ao longo dos anos contribuindo com o
Brasil, levando ao setor do agronegécio um dos seus
principais insumos. Passamos a reﬁp’a_ta{’ e admirar sucesso do amigo.”
A Granja. Parabéns pelo 60° aniversario.

~ X et Eduardo Daher
Jodo de Almeida Sampaio Filho o . I
Sociedade Rural Brasileira Associacdo Naciona para Difusdo de

Adubos (ANDA)

“A Granja, filhamaduradacriagdodo
semprejovem Hugo. Grandeabracgoe

“Que os anos passados venham contribuir paraum futuro sdlido e
consistente. E viva o agronegécio.”
Igor Morais
Ford Motor Company Brasil

“Em primeiro lugar, em nome da Andef e de todas as nossas empr esas associadas, gostaria de parabenizar osjornalis-
tasdarevista A Granja, pelotrabalho quevém realizando no sentido delevar ao publico aquilo que existedemaisatual e
consegliente, em ter mos de informagao, no tocante aos diver sos aspectos envolvidos na utilizagdo de produtos fitossani-
tarios. Entendo que ndo deve ser muito facil tornar palataveis assuntos técnicos com as car acter isticas inerentes aos
dosnossos produtos, frutosda maisestudada, avangada, regulamentada efiscalizada producdo da quimica, masa equipe
jornalisticade A Granjatem conseguido superar os obstaculos e colocado os assuntos no melhor nivel de entendimento
possivel, produzindo algo fundamental ao jornalismo: a prestagéo de servicos ao leitor. Pelas contribuic¢Ges, maisuma
vez nossos par abéns, com a expectativa de que 2005 sgja ainda maisrico de realizagdes.”
Cristiano Walter Simon
Associac@o Nacional de Defesa Vegetal (Andef)

“Parabéns pelos 60 anos.
Obrigado pelo sucesso e
eficacia da informacgédo.”
Gustavo Costa
“Aolongo dos60 anosumafortecontribuicdo paraa General Motors do Brasil
preservacdo daimagem da agricultura brasileira.”
Claudio Costa
Valtrado Brasi|
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“O agronegocio galcho deu provas de que caminha a
passos largos para o futuro, sendo um dos mais
competitivos e completos do Pais. Para acompanhar essa
evolugdo, arevista A Granjatambém néo parou de
evoluir, acompanhando de perto e auxiliando de forma
direta o desenvolvimento do setor primario do Rio
Grande do Sul. Por isso, parabéns pelos 60 anos de
trabalho e dedicacgdo. Seis décadas em favor do
crescimento do nosso homem do campo.”

Germano Rigotto

Governador do Rio Grande do Sul

“Um grande abraco e muito obrigado “ParabénsparaaRevistaA Granjaquemuito
pelaforcaqueajudou arevolucionar a tem contribuido para o mer cado do agr onegécio
pulverizacéo no Brasil. nestes 60 anos.”

Daniel White Miguel Tobal Janior

Servspray Agéncia 1

“Cumprimentamos pelos 60 anosde A Granja. E um feito extraordinario num

“O crescimento e 0 SUCesso Pais como 0 nosso. Desgjo que continuem trilhando nessa trajetoria de sucesso.
sdo consequiéncias da compe- Dedico esta frase a todos da revista: “ Todo grande sonho néo nasce sozinho.
téncia. Muito sucesso.” Cada pedaco darealizacdo tem o esfor ¢o, a dedicacéo ea harmoniade quem
Raphael Nakasima sonhou junto”. Abragosatodos.”
Gerdau Nivaldo Luchetti

Indax Advertising Comunicagéo

“Parabéns pelo 60 anos
acompanhando o crescimento do
agronegocio brasileiro.”
Luiz Alberto Moreira Silva
Luft Precision Farming

“ArevistaA Granjatem amarcado compromisso com a
verdadeirainformacéo, avalorizacdo do produtor rural e
adivulgacao do desenvolvimento tecnol 6gico e econdmico
do agronegdcio galcho e brasileiro, desde o langamento .
da sua primeira edicdo, em fevereiro de 1945, até os dias -
dehoje. Parabénsatodaaequipeedirecdo.”,

Pery Sperotto Coelho ‘ . ,
Presidente do Instituto Riograndense do Arroz (Irga) ‘ Par abéns pelos 60 anos. Que
‘ venham pelo menos mais 60.”

é\' - - : ; Evandro Rocha
- . ' Image Express

| e

“ Parabéns pelos 60 anos desse impor tante veiculo de comunicagdo que acompanhou
as diferentes etapas do desenvolvimento da agricultura galicha e brasileira e continua
divulgando todos osavancosdo agronegécio.”

Rui Polidoro Pinto

FecoAgro/RS
“Saudo A Granjapelapassagem do
60° aniver sario de uma publicacdo
quesetornou referénciaparao
agronegacio brasileiro. “Um grande abraco com votosdefelicidade.”
Anibal Bertolla Janior Fernando Penteado Cardoso
Associacéo Brasileira dos Defensivos Fundac&o Agrisus

Genéricos (Aenda)

A GRANJA -
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* O GrupoKepler Weber daosparabénsa “Felicito-os peladata. N&o é com pouco
Editora Centauruseao seu presidente por passado que se chega ha mais de meio século
seus 60 anos de sucesso.” deinformag&o num segmento que s6 agora
Adriano Mallet atinge o seu reconhecimento. Parabéns.”
Kepler Weber Marisa Rodrigues

Activa Press

“A Matsuda parabenizaaRevista A
Granja pelos seus juvenis 60 anos. Num
mundo competitivoeglobalizado éum

“Parabénspelaqualidadedotrabalho eespero grandefeito poder comemorar t&o longa

sempre poder participar em suas edicOes.” vida e
P i empresarial.

GenerFfa(I)gl\(/larclJ?ors do IBrasil Helena Matsuda

Matsuda Sementes e Nutricdo Animal

“Desgjamos que a Revista A Granja continue crescen-
do etrazendo grandes matérias e infor magdes sobre o
agronegocio.”

Mariana Mira e Valdirene Andreassa
F Meconi Com. Design

“Fazer 60 anos é um feito muito
especial, assim como a revista.”
Méuri Rodrigues da Silva

Gerdau
“Felicito A Granja, publicagdo semprenavanguarda
dos assuntos do agronegécio. Receba nossas
felicitagdes pelos 60 anos de excelente trabalho e
servico prestado a producao brasileira.” “Umagranderevistal Ferramentado
Duarte Nogueira desenvolvimento do agronegdcio.
Secretario de Agricultura de Sdo Paulo Parabéns.”

Antonio Floriano Pesaro
Secretério Adjunto da Casa Civil/SP

“Os super mer cados sdo responsaveis por 85% do abastecimento da po-
pulacéo brasileira e as par cerias com o setor primario sdo fundamentais
paraobom atendimento de nossos consumidores. A revistaA Granjatem

realizado um excelente trabalho ao longo de 60 anos, informando o em-
presariado sobre os principais fatos da area. Por isso ndo poderia deixar

de agradecer aos que consolidaram esta publicacdo e desejar muito su-

CESSo par a os proximos anos. Parabéns!”
Jodo Carlosde Oliveira
Associacdo Brasileira de Supermercados (ABRAYS)

“Sucesso A Granja. Desgjo

mais 6000...vezes sucesso!” “Familia A Granja, estamos juntos nesses tan-

Priscilla Masella tos e bons anos e, certamente, tantos outros
Marketronics nos esperam. M uito sucesso a todos.”
Michel Santos

Bunge Fertilizantes
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“Parabéns A Granja pelo sucesso e empenho, Granja esta 60 anos mais moder na

! . > ~ Cumprimentosdo Governodo Estado
ajudando no desenvolvimento einfor magéo do e e e
agronegécio brasileiro.” Odacir Klein

Ana Elisa Galhano art ; ;
Bast S/A Diviso de Agroquimicos Secret&rio de Agricultura do Rio

Grande do Sul

“Parabenizo a Revista A Granja pelos seus 60 anos de existéncia. Tenho
a convicgdo de que ao longo de sua existéncia arevistaem muito
contribuiu para o engrandecimento do agronegdécio nacional.”
Otavio Hermont Cangado
Associacdo Brasileira das Indistrias Exportadoras de Carne (Abiec)

“Parabenizamos A Granja pelos seus 60 anos, e desgjamos que esse impor -
tante veiculo difusor detecnologias e informagdes para o produtor continuea
contribuir para o sucesso do agronegdcio brasileiro, por muitos anos mais.”
Ywao Miyamoto
Associacdo Brasileira dos Produtores de Sementes (Abrasem)

“Parabéns a esse grande parceiro
da nossa agricultura.”

Luiz Suplicy Hafers

Fazenda Jamaica, Ribeirdo Claro/PR

“Nossos cumprimentos pelo aniversario da Revista A “ParabénsatodaequipedeA
Granja, cuja marca emblematica dos 60 anos que foi Granjapelacontribuicdo a g
alcancada, representaaconquistadamaturidade, agricultura e ao nosso Pais.” |
credibilidade e confianga dos seus leitores, além de Mauricio Marques
constituir-se num veiculo de comunicagdo que fortalece o Basf Agro Brasil
setor do agronegocio do Brasil.”
Itamar Bernal

Santander Banespa

“A Revista A Granja, que muito tem contribuido com o cenério agricola
brasileiro, sucesso que vem junto ao crescimento do nosso Pais.”
Caio Sanches
Ford Motor Company Brasil

“Os 60 anos de circulacdo da Revista A Granja
engrandecem ainda mais todos os integrantes do

agronegocio brasileiro, ssgmento que é retratado “ParabénsaRevistaA Granja
com tanto esmero e conhecimento nas paginas pelo dinamismo evanguardana
desta publicagéo téo histérica. Cumprimentamosa impar cialidadeevocagéo.”
direcdoeosfuncionariosdarevista, desgjando vida Walmir Fernandes Segatto

' longa com milhares de exemplares.”

Santander Banespa
Caio Tibério da Rocha
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MENSAGENS

“A Granjaéimportanteestimuladorado
desenvolvimento que a agropecuariabrasileira
vem registrando em qualidade e produtividade nas
Ultimas seis décadas, contribuindo, assim, para
que o Pais se encaminhe para a lideranga que lhe
cabenaproducdo mundial dealimentos.”
Renan Proenca

Federacdo das Industrias do Rio Grande do Sul
(Fiergs)

“Contribuir para o sucesso do agribusiness sempre foi um
grande desafio. E A Granja fez isso muito bem nesses 60
anos.”

José Tonon Janior
Jacto S/A

“Que 0 sucesso alcancado nesses 60 anos
perdure por muitos anos.”
Flavio Marques

“Parabénspor estaconquista. Me Irm3os Thonnigs
enche de orgulho saber que
mesmo em um pedacinho bem
pegueno, eu participei dela.”
Carlos Saviani

Merial Salde Animal

“Nosso par abéns pela conducdo
profissional e brilhante desta |
revistaquetem sidoum iconeem
Nnosso segmento.”

Werner Santos

AGCO do Brasil

"Nasultimasseisdécadas, A Granja seconsolidou

como uma referéncia na cobertura dos assuntos

ligados ao agr onegdcio — desde quando essetermo

aindanéo haviasidocriadoeomeiorural eravisto “A RevistaA Granjaéum bom
pelos brasileir os urbanos como sinbnimo de atr a- exemplo deleituraavariosanos.
so eineficiéncia. Com sua cober tur a apr ofundada Parabéns pelos 60 anos.”

e competente dos assuntos relativos ao campo, a André Magalhdes Pinto
revista tem contribui¢io fundamental na constru- Federacdo da Agricultura do Es-
¢do da principal riqueza brasileira ao longo des- tado de Sao Paulo

ses 60 anos."

Vaentino Rizziolli,

CNH Latino-Americana

A equipe A Granja os meus parabéns e carinho pela persisténcia e

“Parabéns por estavitoria”. brilhantismo no agronegdcio. Todo este trabalho nosleva a acreditar que
Julio Castanheira estamos no caminho certo.”
Jacto S/A Teresa Sanches Ferreira

Dow Agrosciences
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“Parabenizamosarevista A Granja pela sua agao constante na busca da cons-
cietizacdo do produtor rural sobre a necessidade da correcdo dos solos acidos
brasileiros, elevando de maneira sensivel a rentabilidade agricola.”
Oscar Alberto Raabe
Associagdo Brasileira dos Produtores de Calcario Agricola (Abracal)

“Bela senhora, parabéns!” “Quando a Farsul tinha 17 anos, viu nascer uma
Axel Richard e Rosangela revista essencialmente dedicada ao setor. Nestes 60
Ploéncio anos, A Granjacumpriu seu papel com qualidade, e se

USW/LINK tornou um documentario do Pais, levando incremento
ao setor produtivo”.

Carlos Sperotto

Federacéo da Agricultura do Rio Grande do Sul (Farsul)

“ O agronegocio responde por 33% do Produto Interno Bruto (PIB), 37% dos empregos
e 42% de todas as exportacdes. O Brasil dispbe de 388 milh8es de hectares de terras
agriculturéaveis, das quais 90 milhdes ainda néo foram explorados. Estes breves nlimer os
sdo suficientesparademonstrar aimportancia do complexo produtivo. E, sem divida, um
setor que merecerespeito etratamento diferenciado. Par abénspela Revista A Granja, ha
60 anos um parceiro fiel aos interesses nacionais.”

Jerébnimo GoOergen

Comissdo de Agricultura, Pecuéria

e Cooperativismo da Assembléia Legislativa do Rio Grande do Sul

“Nenhuma revista permanece durante 60 anos por acaso. Certamente essa
longevidade éfruto de muitotrabalho, competéncia e qualidade.”
Rogério Silveira
Banco do Nordeste — BNB

“A economia galcha, quetem naagricultura e pecua-

“Uma empresa de sucesso riaum eloimportante em sua diver sificada cadeia de
quedeve permanecer por producdo, estaretratadanaspaginasdarevistaA Gran-
muitotempo.” ja, quealém demostrar o cenario, faz uma analise so-
Afonso Zucarato bre o futuro e traca os caminhos a serem seguidos.”

Federacdo das AssociacOes Comerciais e de Servigos
do Rio Grande do Sul (Federasul)

“A Agripec sente-se muito orgulhosa de po-

der estar junto com esteimportante érgaode “Aos60 anos A Granja, maisdo que
divulgacao de nosso meio de negdcios na co- jovem eatual, éapropriahistériado
memor ag&o de seus 60anos de existéncia. A agronegécio. Acreditar antes é acre-
y longevidade alcancadapela A Granjaéuma ditar sempre. Clientes e anunciantes
g raridadenaidade média dasempresasbrasi- sabem disso.”
leiras, o que demonstra a competéncia e de- Carlos Bonilla
.4 terminagdo de seus dirigentes. Parabéns.” Agrex do Brasil
| | * Wilson Hernandes
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permanente renov

A Granja reuniu em noite de festa em Sdo Paulo seus amigos que

foram brindar a passagem dos 60 anos da mais antiga revista do Brasi|

4 se vao seis décadas de uma
L bem-sucedida uni&o entre con-
teldo editorial, qualidade da
informacédo e atualizacado grafica. Um
pioneirismo no mercado jornalistico
agricolabrasileiro, que leva 0 nome de
A Granja, amais antiga publicacdo do
Pais. Tudo comegou emjaneiro de 1945,
com o exemplar nUmero 1. Desde en-
t80, 0 que sevé é aprestacao de servico
ininterruptaao agricultor brasileiro.
Para comemorar seus 60 anos, A
Granjareuniuem 1° de dezembro em
S0 Paulo, no Hotel Intercontinental,
antigos e Novos parceiros, amigos e
autoridades do cenario agricola nacio-
nal. Umanoite de festa para celebrar o
aniversario deumapublicacdo que des-

de o0 seu primeiro exemplar carrega a
risca o seu lema: quem |€ A Granja
sabe primeiro.

Em seu pronunciamento aos convi-
dados, o anfitrido Hugo Hoffmann, di-
retor—presidente d’ A Granja, lembrou
o lancamento darevistaem Porto Ale-
gre/RS, fundada por Arthur Fabido Car-
neiro, homem que teve a percepgao de
antever novos horizontes ao setor agri-
cola no p6s-Guerra. O pioneirismo da
publicacdo, a primeira a adotar o for-
mato 21 cm x 27 cm — com dimensdes
semel hantes a publicacéo norte-ameri-
cana Time — e a oferecer servico de
assinatura de forma consistente e con-
tinua. Levar anoticiaem primeiramao
ao produtor rural, onde quer que ele

estga, € um compromisso permanente
darevista, tanto que ao longo dos anos
vem colecionando o status de pioneira
em abordar temasderelevanciaao agro-
negocio brasileiro, entre eles, plantio
direto napalha, agriculturade preciséo,
integracdo lavoura-pecuaria, transgéni-
cos, 0 conceito de agricluster, entre
tantas outras inovacOes que A Granja
sempre apresentou em primeiro lugar.

De acordo com Hoffmann, foi em
1967 que a nova fase editorial da re-
vista comecou a ser construida. “Esse
foi um grande desafio, pois tinhamos
gue dar félego ao empreendimento”,
recorda. O desafio foi superado emais
tarde novos produtos foram incorpo-
rados, enriquecendo as op¢oes edito-

w2

‘?‘&iﬁ; o L

TTELE

=T R e



Y

‘-h_-l-.‘ Ih.l -_I. _‘.J h "-:E'-r-_

=x ,!-_L _-J..,“

Fotos: André Conti

wm e e s st e



REPORTAGEM DE CAPA

riais aos leitores. Este é o caso do
anuario A Granja do
Ano, um guia de
produtos e servicos,
com reportagens so-
breo cenario agricola
das principais cultu-
ras, que em 2005 com-
pleta20 anos. “ O Guia,
de permanente consul-
ta, veio atender aumala-
cuna no mercado agri-
cola. Uma indispensavel
publicacao de cabeceirado
produtor rural”, diz Hoff-
mann. N'A GranjadoAno
também estéo presentesos 25  agroem-
preendedores que se destacaram em seus
respectivos segmentos, escolhidos pelo
voto direto dos leitores, onde os elei-
tos recebem o troféu Destaque A
Granjado Ano. Outrapublicacéo em
circulacéo que em 2005 ira compl etar
8 anos é arevista AG L eildes, que de
um caderno anexo arevistaA Granja
se transformou em uma revista pro-
pria e especializadaem pecuariae ge-
néticade elite.

Hugo Hoffman sintetizou as expe-
riénciasvividas em décadas: “tivemos
a sorte geografica de estarmos bem
perto de onde as revolucdes tecnol 6-
gicas do campo aconteceram e vao
continuar a acontecer”. Citou como
exemplo o inicio do plantio profissio-
nal detrigo no Rio Grande do Sul, que
passou aexigir 0 uso de maguinastanto
no plantio como na colheita. “Como
consequéncia, acompanhamos a ins-
talacéo da primeira fabrica de tratores
préxima a Porto Alegre, em Canoas.
Acompanhamostambém aentradaem
operacao daprimeiracol heitadeirabra-
sileiraem Horizontina/RS, e, em Pas-
so Fundo/RS, ainauguragao daprimei -
raempresa do Pais afornecer equipa-
mento de plantio direto. Estivemos
sempre juntos das grandes evolucdes,
acompanhando e recebendo estimulos
dessas empresas.”

A higtériadarevitaA Granjasecon-
funde com a propriaepopéadaosagricul -
tores galichos, um contingente de mais
de 1,2 milhdo de produtores que ha dé-
cadas seem dém-fronteiras para desbra-
var novos grotes para o cultivo de soja,
possibilitando 0 aumento do desenvolvi-
Mento No campo com asuperagéo de de-

Hugo Hoffmann, diretor-

presidente d'A Granja, relatou

0s episodios mais marcantes

da revista na festa de 60 anos
da publicacdo

estes—janasuatercei-
ra geragdo —, que hoje
epdhadospeloBrasil,
tém A Granja como
fid fontedeinforma-
¢do. Credibilidade
gue também se re-
verte em nimeros,
onde 20% dos pro-
dutores que hoje assinam
a revista o fazem pelo periodo de trés
anos. “Aolongo detodaessatrajetéria,
a revista sempre se identificou com o
meio rural, conhece a linguagem, as
preocupacdes e os pleitos do produtor
brasileiro”, salientaHoffmann.

A palavra dos patrocinadores —
O aniversério de 60 anos da revista A
Granja contou com 0 apoio das em-
presas AGCO do Brasil, Agripec Qui-
mica e Farmacéutica e Basf, tradicio-
nais parceiros ao longo dos anos. De
acordo com o diretor de marketing da
Basf, Mauricio Marques, os 60 anos
d’'A Granja sdo aconsolidacéo de um
trabalho que tornou a revista um dos
maisimportantesveiculos. “Quando fa
lamos do sucesso da agricultura brasi-
leira, A Granjaestainserida.”

Parao vice-presidente e superinten-
dentedaMassey Ferguson/AGCO para
aAmeéricado Sul e Central, Normélio
Ravanello, A Granj aéumarevistaque
tem papel fundamental no agronegocio.
“E amaisantigaetradicional do setor
e gque tem acompanhado de perto véa-
rios momentos da historia da agricul-
tura brasileira. Entre tantas historias
gue podem ser contadas, A Granjafoi
testemunhae divulgadora dos 43 anos
da nossa empresa e da evolugdo do
setor de mecanizagao.”

O diretor de marketing e negécios
da Agripec, Wilson Hernandes, ressal-
tou que a representatividade darevista
€0 quegaranteasualongevidade. “Néo
éfécil num Pais com tanta variabilida-
de de situacBes econdmicas, a sobrevi-
véncia de um negdcio de 60 anos. Isso
representa a seriedade de como séo
conduzidos os assuntos pela direcéo da
empresa, assim como os temas de in-
teresse que sfo lidos pelos leitores da

O trio comandado pelo pianista Mario
Farah deu o fundo musical ao evento
com sua natural categoria

Eduardo Hoffmann, Luiz Hafers, Luiz
Alberto Silva e Mauricio Marques

Amilcar Rostro Ribeiro, Marcus
Vinicius Pratini de Moraes, Hugo
Hoffmann, Duarte Nogueira, Odacir
Klein e Antonio Floriano Pesaro

Marcus Vinicius Pratini de Moraes e
Hugo Hoffmann

Fernando Penteado Cardoso, Marcus
Vinicius Pratini de Moraes, Hugo
Hoffmann e Luiz Hafers

Duarte Nogueira e Antonio Floriano
Pesaro

Oswaldo Oliva Castillo e Antonio
Carlos Moreira

Gilberto Ferreira, Claudio Ramos e
Joil Assis Baldovinotti

Mauricio Marques, Eduardo Hoffmann
e Odacir Klein

Claudio Ramos, Rosangela Ploéncio e
Gilberto Ferreira

Adriano Mallet, Maria Cristina
Centeno, Amilcar Rostro Junior e
Eduardo Hoffmann

Gilberto Ferreira, Claudio Ramos,
Flavio Irokawa e José Geraldo
Caetano

José Maria Neves, Flavio Marques,
Ingrid Marques e Gustavo Hoffmann

Marcus Vinicius Pratini de Moraes,
Fernando Penteado Cardoso e Luiz
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O agronegocio é nosso

S excelentes resultados al-
cancados pelo agrone-
goécio brasileiro nos dlti-
mos anos, no mercado interno e
externo, foi a ténica do discurso
do ex-ministro da Agricultura e
presidente da Abiec. Pratini de
Moraes mantém o otimismo em
relacdo ao desempenho do setor
nos proéximos anos, calcado em
fatos que garantem a soberania
nacional diante da produgéo
agricola mundial. “O mundo pre-
cisa do Brasil para comer, ndo po-
demos ter um ciclo agricola me-
nos brilhante, ndo ha espaco para
pessimismo. O gque vamos assistir
é o mundo precisando da soja
brasileira. A demanda mundial
necessita de 5 a 6 milhGes de to-
neladas adicionais por ano e
aqui ha terra, aqui ha tecnolo-
gia. O agricultor brasileiro é
capaz de produzr e ndo tem medo de
enfrentar os desafios de mercado.”
Pratini diz que o Brasil esta cres-
cendo e, gracas ao agronegoécio, o
Pais garante saldo na balanca comer-
cial. “O agronegécio é um dos gran-
des instrumentos do avango tecnol6-
gico do Pais, por isso, parabenizo to-
dos os produtores que contribuem po-
sitivamente para o desenvolvimento
dessa cadeia produtiva. Somos lide-
res na exportacdo do aclcar, da soja,
do suco de laranja, da carne de fran-
go e bovina, gerando divisas de mais
de US$ 30 bilhdes/ano, o que nos
torna o segundo maior exportador
mundial de alimentos. E anotem: em
oito anos vamos superar os Estados

A revista A Granja fez uma homenagem ao ex-
ministro da Agricultura Pratini de Moraes

Pratini de Moraes aproveitou o repleto
auditorio e fez um vigoroso discurso,
acentuando seu otimismo em relagdo a
agricultura brasileira diante do mundo e do
mercado interno

Unidos, o maior exportador atual-
mente.” Pratini de Moraes salien-
tou a importancia da revista A
Granja como veiculo propagador
de informagédo ao homem do cam-
po. “No periodo em que fui minis-
tro da Agricultura, a revista foi um
veiculo de comunicacgao eficaz para
transmitir e avaliar as posi¢coes do
governo, a opinido dos produtores,
as tendéncias e as novas tecnolo-
gias. Tivemos uma experiéncia cons-
trutiva com esse veiculo especi-
alizado, de forma que a comemora-
¢ao destes 60 anos representa dé-
cadas de sucesso e de compromisso
com o agronegocio brasileiro.”

O presidente da Abiec foi home-
nageado pela direcao da revis-
ta A Granja, ao receber de
Hugo Hoffmann placa honori-
fica em reconhecimento ao seu
trabalho a frente do Ministério
da Agricultura: ‘‘Ao homem
gue deu nova dimens&o ao agro-
negécio do Brasil, o reconheci-
mento, a gratiddo e a homena-
gem especial dos leitores de A
Granja.” “Nos que levamos a
revista a todos os produtores
rurais nos sentimos eventual-
mente no direito em fazer essa
homenagem em nome de to-
dos esses andbnimos que es-
tao espalhados pelo Pais’,
disse Hoffmann. m

Amilcar Rostro Junior, José Carlos
Alberto Ferreti e Walmir Fernandes

Segatto

Eduardo Daher, Luiz Roberto Lee
Pinto, Teresa Sanches Ferreira, Axel
Richard e Rosangela Ploéncio

Maria Cristina Centeno e Maria | zabel
Bonilla

Daniel White, Maria |zabel Bonilla,
Carlos Bonilla, Antonio Carlos
Moreira, Oswaldo Oliva Castillo e
Altair Albuguerque

Marcio Yamamoto, Valdirene
Andreassa, Maria Elisa de Lucca,
Raphael Nakasima e Méuri Rodrigues
da Silva

Flavio Marques, Ingrid Marques,
Margarete Cardoso Hernandes, Wilson
Hernandes, Luiz Alberto Silva e Anibal
Bertolla

André Magalhaes Pinto, Antonio
Floriano Pesaro e Rodrigo Martelletti

Amilcar Rostro Junior, José Carlos
Alberto Ferreti, Walmir Fernandes
Segatto e Claudio Costa

Antdnio Garcez, Daniel White, Hugo
Hoffmann, Carlos Bonilla e Maria
| zabel Bonilla

Marcelo de Castro, José Tonon Junior,
José Geraldo Caetano, Carla Machado
e Evandro Rocha

José Geraldo Caetano, Claudio Costa e
Eduardo Hoffmann

Rodrigo Martelletti, Michel Santos,
Idalina Santos, Roberto Fravet e
Eduardo Hoffmann

Carlos Bonilla, Hugo Hoffmann,
Claudio Costa, Werner Santos e
Amilcar Rostro Janior
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A M novo ano se inicia e com ele a expectativa de boas noticias para o agronegécio vl

brasileiro, que a cada ano vem ganhando importancia na geracdo de renda,
emprego e superavits na balanca comercial. A ‘crescente expansdo e qualificacéo

da agricultura abrem ao Pais a maior possibilidade de alcancar uma posicao privilegiada
no cenario mundial, na condicéo de grande exportador de alimentos. No mercado interno, |

LY a profissionalizacdo, o avanco das pesquisas e, especialmente, o empreendedorismo de
homens do campo déo o félego necessario para levar o agronegdcio brasileiro ao topo do . ‘ oA,
mundo. Uma pequena amostra dessa revolucéo que toma conta do campo esta retratada L P 4
- nas paginas seguintes, através do ponto de vista e experiéncia de produtores e by TN
# especialistas das mais diversas regides agricolas do Pais. S0 informagcOes valiosas sobre =~ %% r*-—-;.__'.
as tendéncias da agricultura para 2005 em 21 segmentos: .
' . Soja Horticultura Irrigacéo \ o
oy Trigo Café Meio ambiente < ."'\;
s B -\ Arroz L ogistica Agriculturafamiliar .-;
e 3 Cana-de-acucar Armazenagem Crédito g 'h
" vt _‘ Milho Maquinas agricolas Mercado interno :-é'
1 Algodéao I nsumos Mercado externo .
Citricultura Terras Biotecnologia
-;;;‘;na*i'*-:ﬂt LR e A :}2‘\ .
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O aumento dos
custos de producao,
em especial do
maquinario e dos
Insumos, aliado ao
desabamento
da cotacao
internacional e
a queda do ddlar,
promete fazer do
ano que acaba de
iniciar um grande
desafio para quem
produz soja. Como
para o produtor
Luiz Ortolan Salles,
de RondondpolisMT
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produtor agricolabrasileiro &

um especialista nas imprevi-
\ sibilidades e adversidades.
Otimo, pois 0 que vem por ai nao é
muito animador num horizonte acurto
prazo. Especial mente paraquem plan-
ta soja. A cotagdo tem descido a la-
deira, os custos dispararam e, para
piorar, o cAmbio nunca esteve tao
desfavorével nos ultimos tempos. E
aindahaaferrugem asidtica, queexige
pulverizagdes extras, rondando asla-
vouras. Sem contar que ninguém
sabe a0 certo quais serdo os efeitos
do fenébmeno El Nifio nos proximos
meses. Portanto, para superar tudo
isso e chegar vivo ao final de 2005 —
e com saldo positivo nas contas, sO
mesmo a capacidade do empresario
agricola brasileiro de superar crise
apos crise a ponto de ter tornado o
agronegocio um exemplo ao Pais de
setor bem-sucedido.

O cendrio que se desenhatem preo-
cupado L uiz Antonio Ortolan Sdles, que
cultivacom o pai, Addo Riograndino
Mariano Selles, eosirméos, José Ro-
gério e Alvaro Lourengo Ortolan Sal-
les, 6 mil hectares de soja, 800 de al-
godao e 210 de milho na fazenda da
familia, a Sdo Carlos, em Rondoné-
polis’MT, além de mais 2 mil hecta-
res de soja e 2.500 hectares de algo-
déo em terras arrendadas, em Campo
Verde/MT. Para enfrentar o mau mo-
mento, os Salles apostaram na diver-
sificagcdo. Na atual safra, apos trés

Ano desmuitos
DESAFICS

anos.voltafam a #avestir no agodéo.
Foram 500 ha retirados da soja, e ou-
tros 700 da oleaginosa deverdo ser trans-
formadosem ad godéo nasafra2005/2006.
“ Pretendemos chegar aum terco de nos-
sas areas com agodado e milho, &reasque
nesse momento estdo como a soja, sem
margem parasetrabahar”, revela. “Mas
espero que esse quadro serevertalogo.”
Mais do que diversficar a parte econd-
mica do negdcio, a idéia também é au-
mentar a variagdo de culturas, ou sga, a
implementacdo da agronomicamente re-
comendavel rotacdo de culturas.

Vacas magras — O presidente da
consultoria Brasoja, de Porto Alegre/
RS, Antbnio Sartori, destrincha o ce-
nario dasojapara2005. Masfez ques-
téo de esclarecer que o panorama é
apresentado no inicio de dezembro de
2004. Em um més muito pode mudar.
“Volatibilidedeéonomedojogo”, define.
Os estoques mundiais do gréo sataram
de 39,1 milhdes de toneladas em 2004
paraprovaveis61,4 milhdesdetone adas
em 2005. “E o maior estoque de sojado
mundo nahistéria’, lembra. A estatis-
tica é resultado da ampliag&o da safra
norte-americana (jacolhida), de 65 mi-
Ihdes para 85 milhdes de toneladas;
mais a possivel expansdo da colheita
brasileira, de 52 milhdes para 63 mi-
Ihdes; eaargentina, de 35 milhdes para
39 milhdes. Somado a producdo de
outros paises, 0 resumo € que a pro-
ducdo mundial saltarade 189,5 milhdes
de toneladas para 230,1 milhdes.
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Cambio, custos e ferrugem obrigaram

Salles, produtor em MT, a diversificar a
lavoura com o plantio de algodéo
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O consumo também crescera, de
190 milhdes para 207 milhdes. Por-
tanto, havera um excesso de oferta
de 23 milhdes de toneladas, sendo
que em 2004 arelacéo oferta/procu-
ra se equivaleu. Ou sgja, esta expli-
cada a depressdo das cotagGes. Em
12 de maio de 2004, o bushell de soja
em Chicago foi cotado a US$ 10,60,
ante os US$ 5,28 de 6 de dezembro.
“A fotografia do horizonte, hoje, é
de vacas magras’, anuncia Sartori.
“Mas em janeiro pode estar diferen-
te”, disse, um més atrés. E por qué?
Os chineses haviam anunciado que
em 2004 comprariam 23 milhdes de
toneladas, mas s6 buscaram no mer-
cado externo 17 milhdes. Assim,
poderdo aproveitar acotacdo atraente
e abarrotar seus estoques. Além dis-
so, a ferrugem asiética chegou as
lavouras norte-americanas, ainda que
ninguém consiga prever o que iSso
significaraem perdas na proximasa-
fra. Na América do Sul, o El Nifio
podera causar perdas. Por estas trés
variantes, 0 preco da soja teria boas
chances de subir de novo.

Muita reza — Pelas dificulda-
des que se avizinham, Salles confi-
dencia: “A gente tem rezado muito.
N&o dizem que Deus é brasileiro?”.
Para ele, caso as conjecturas se con-
firmem, realmente, ao final da pro-
xima safra, havera um descompas-
so entre receita e despesa. “ A previ-

sdo édedificuldade”, prevé. Os cus-
tos de insumos como adubo ja ndo
tém mais como serem reduzidos (afi-
nal, jaforam usados), enquanto afer-
rugem exigiraumaaplicacéo de fun-
gicidaamais em alguns casos, além
dasduasjaprevistas. Mas Salles en-
tende que o governo poderia colabo-
rar para que o agronegocio nao fi-
casse eternamente refém da conjun-
turainternacional. Além de ser omis-
so, segundo ele, por vezes Brasilia
atrapalha. Ele cita o caso da vitéria
brasileirano painel do algod&o na Or-
ganizacdo Mundial do Comércio
(OMC) contra os subsidios dos Es-
tados Unidos. “Derrotamos, 6timo,
mas deveriamos ter continuado nos-
sos trabalhos calados sem alarido.
Porém, nos vangloriamos demais”,
entende.

Diante das dificuldades que ja
aportaram e prometem ampliar-se no
agronegocio brasileiro, o produtor
entende que o Poder Publico poderia
fazer muito mais. Na visdo dele, duas
acOes aavancariam o setor: diminuicdo
dosimpostos e melhoriadas condicbes
de logistica e transporte. “As estradas
ndo melhoram, os portos ndo melho-
ram”, lamenta Salles. Elelembraqueo
constante aumento dos combustiveis
tem uma vitima certa: “Quem paga
somos nés’. A incidéncia dos tribu-
tos leva s nuvens o prego dos insu-
mos. Ele esclarece que no Paraguai o

" g % [
Estogues mundiais devem saltar de 39,1 milhGes para 61,4 milhdes de toneladas,
considerado o maior volume da histéria

preco dos defensivos equivale a um
terco do cobrado no Brasil. “A expli-
cagdo sdo os impostos. O governo
poderiareduzir”, sugere. Sallesainda
criticao ministro daAgricultura, Ro-
berto Rodrigues, que deu razéo aos
chineses quando eles mandaram dar
meiavoltaosnaviosde sojabrasileira
ao alegarem que as cargas estavam
contaminadas com fungicida.

Paral elamente aos problemas além
fazenda (muitos além-fronteiras), ele,
0S irmaos e o0 pai investem nas me-
Ihorias de cultivo paraaumentar apro-
dutividade. Atualmente, a média de
producado tem sido de 50 sacas por
hectare, uma produtividade que ele
considera perfeitamente superavel.
“Tem espago para melhorar”, garan-
te. “Né&o fosse a ferrugem, a produti-
vidade teria atingido 60 sacas’, ga-
rante. O plantio direto foi adotado em
guase todas as lavouras dos Salles
(algumasglebas naareaarrendadaain-
da est&o no convencional). “ O plan-
tio direto melhora o solo e conserva
omeio ambiente”, justifica. A palha-
da é formada por milheto e sorgo,
além dos recém-introduzidos capim-
sudéo e braquiaria. Mais umamel ho-
ria aplicada as lavouras da familia
gue deixou o Paranaem 1971. O pai,
Adao Riograndino, foi pioneiro em
Rondondpolis.

Ferrugem: um mal a ser en-
frentado — A ferrugem causou per-
das em torno de 10% na safra passa-
danapropriedade deles. Sallesrevela
umacomparagao feitanafazenda: mil
gréos da oleaginosa sadios pesaram
170 gramas, enquanto a mesmaquan-
tidade de gréos atingidos pelo fungo
n&o passaram de 100 gramas. “ Elando
perdoa mesmo”, admite. Mas reco-
nhece um erro estratégico: “Nés fize-
mos o controle pensando mais no cu-
rativo; teria que ter sido mais no pre-
ventivo”. Para a atual safra, aidéia é
manter aferrugem sob implacavel con-
trole. “A qualquer sintoma, aplicare-
mos o fungicida. N&o vamos esperar.
A estratégiaseramudada’, revela. Em
200 ha da érea arrendada, a soja com
menos de 50 dias ja exigiu uma pul-
verizacdo por causa da doenca. Ele
estima que a despesa da aplicagdo
extra (aterceira) somada ao custo do
avido consome duas sacas por hec-
tare. “ A ferrugem é um sbcio queveio
paraficar.” =
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Quem gera O pao merece
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a Coamo e a Agréria. | 2005 ainda esta em suspenso. “Vai de-
I inario, é associado | pender dos precos.”
Mo e planta o trigo desde 1999. O produtor fez um célculo e che-
afaltam seismesesparao pro- | gou a seguinte concluséo: apenas em
io, poi insumos a saca do trigo que deixou
a sua lavoura em 2004 custou entre
R$ 19,00 e R$ 21,00. Sem ¢ ili-
zar os gastos com mao-

"

rodutor ( L ¥ .,-4* as C maquinario. Ja a remuneracdo ficou
0 ( r g _pm R$ 19,50. Portanto, mesmo sem
area da aborado Néo | fazer um levantamento preciso das
e grandes fr cOes de safra. | despesas, é certo que houve prejwzo
as al¢ q o- a0 | Principalmente porque o produtor n&o
- > | poupou in es|mentosem nologia
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A triticultura brasileira deu uma
virada historica recentemente,
ao exportar pela primeira vez

Mas o0 setor ainda carece de um amparo
digno de sua relevancia para a sociedade
brasileira. Ou a atividade se sustentara
apenas por abnegados como Ciro Davi
Brolini Dell&, de Pinh&o/PR, que dedica
sempre um terco da area de soja ao
cereal no inverno

2004 o preco dos insumos subiu mui-
to e o do trigo caiu”, lastima-se.

Mas, numa avaliagdo mais ampla,
Dellé considera vantgjoso cultivar tri-
go em razao dos beneficios agrono-
micos e econdmicos que o cereal pro-
picia a fazenda como um todo, assm
como também ao solo. “E uma boa
0pgéo para o inverno. Vocé ganha no
. sistema’, resume Dellé o motivo de

I’ ! cultivar trigo mesmo em tempos que
i 0 mercado se mostra tdo nefasto. “A
gente vé o trigo como umaboa dterna-
tiva para a propriedade.” S&o vérias as
vantagens e ele lista a menos quatro.

Uma delas é a 0pcao ao pastoreio com
0gado, poisosanimais pisoteiam o solo
e 0 deixam compacto. Portanto, € re-

Alta dos custos e baixa remuneracgao
colocam em dudvida a intengéo de plantio

Vanderlei Camargo

’
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comendavel, no mesmo espago, fazer
um rodizio entre trigo e boi. “E um
descanso ao solo”, argumenta. Outro
beneficio: o trigo também funciona
como uma excelente alternativa para
a rotacdo de culturas com a soja.

Além disso, ao plantar trigo noin-
verno, Dellé consegue tirar da ocio-
sidade a sua méo-de-obra e 0 maqui-
nario. Por fim, mais do que isso, a
adubacdo a altura das necessidades
do trigo acaba ficando como um rico
residuo paraas culturas de verdo. Ele
conta que, em lavouras que hospe-
daram o cereal no inverno, a neces-
sidade de adubacéo da soja no veréo
seguinte pode cair para até 25% do
gue normalmente a leguminosa exi-
giria. Normalmente, aplicam-se 100
kg defertilizante onde utilizariam 300
kg. “Diminui o custo da soja na la-
voura seguinte”, diz. “O trigo traz
boas vantagens nas rotacdes da fa-
zenda.” Segundo €le, a Ginica desvan-
tagem na producéo do trigo ainda é a
possibilidade das geadas tardias.
“Plantando tarde, porém, diminui em
muito a ameacga.” Outros perigos,
mas que Dellé ndo considera téo
preocupantes, sdo as pragas e as
doengas. “De uma maneira geral os
fungicidas novos tém controlado.”

Produzir trigo paraDellé éalgo gra-
tificante. E ele o faz com todo o apoio
técnico possivel. Além de seguir pro-
cedimentos, padrbes e assisténcia
técnica da Coamo, eleintegraum gru-
po de uma dezena de produtores que
mantém um engenheiro agrénomo ex-
clusivo para atender suas proprieda-
des. O problemamesmo é nafase pés-
lavoura. Noinicio de dezembro, Dellé
estava preocupado: “O mercado esta
sem comprador no momento”. Ainda
gue €ele tenha 0 amparo da cooperati-
va, onde entrega toda a safra, a situa-
¢do ndo deixava de ser inquietante. A
explicacdo € que a época € justamente
a de superoferta de trigo no mercado.
Dellé comercializa sua produgdo por
meio do instrumento Aquisi¢éo do
Governo Federal (AGF) — cujo limite
€ 500 sacas por produtor. Mas ele pre-
via colher mais de 4 mil sacas.

Para analista, pouco otimismo —
Um especialista do mercado do trigo
€ muito claro em relagdo ao futuro
imediato: “N&o estou muito otimista
para 2005", confidencia Benami Ba-
caltchuk, pesquisador da Embrapa

esta desestimulando o triticultor brasileiro

Trigo, sediada em Passo Fundo/RS.
Duas séo as razfes de seu pessimis-
mo: 0 mercado esté saturado do ce-
real e 0 preco minimo estipulado
pelo governo federal esta muito
aquém da realidade do campo. O
preco minimo da tonelada estd em
R$ 400,00 (congelado desde 2002),
enquanto deveria ja ter sido majo-
rado para R$ 500,00. “Tem que ter
politica para o prego, para o trans-
porte”, sugere Bacaltchuk. “ Precisamos
de crédito para a armazenagem”, com-
plementa. Com condicBestambém para
guardar a sua safra e comercidizala
guando o preco fosse mais convenien-
te, o produtor poderia ganhar de 30% a
40% amais navenda. Afina, o consu-
mo de trigo se da durante todo o ano,
mas na época das safras, naturalmen-
te de maior demanda, o preco desaba.
“Nesse momento (inicio de dezembro
de 2004), o trigo esta sem prego por-
gue o mercado esta saturado.” E Ba-
caltchuk diz ndo ter a menor idéia de
como estardo os precos em 2005, mas
prevé que a safra ndo sera inferior a
de 2004 — cerca de 6 milhdes de tone-
ladas.

A triticultura brasileira melhorou
muito nos ultimos anos em razéo das
exportacoes, entre dezembro de 2002
e maio de 2003, pela primeira vez na
histéria agricola brasileira. Em 2003
deixaram os portos brasileiros um mi-
Ih&o de toneladas. Entretanto, metade
do trigo consumido no Pais é impor-
tada. As perspectivas para o mercado
externo nos préximos anos, no enten-
der de Bacaltchuk, sdo as melhores. A
China consome 130 milhdes de tone-
ladas/ano, mas produz 110 milhdes. Os
africanos Tunisia, Marrocos e Egito
também sdo potenciais compradores
interessantes. Depois de anos em que-
da — uma defasagem de 40% na pro-
ducdo mundial, houve uma retomada
no setor. No momento, o délar em
baixa prejudica o mercado brasileiro
exportador. Mas Bacaltchuk lembra
gue o trigo brasileiro é de qualidade
reconhecida. “Ganhamos qualidade,
enquanto a Argentina (concorrente)
perdeu qualidade’, avalia. “O gover-
no tem que botar dinheiro para co-
mercializacdo”, adverte. “ Estamoster-
minando a safra e ndo se falaem pre-
¢o minimo.” m
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Criatividade e
trabalho DRIBLAM

a crise

Problemas com custo e comercializagcao preocupam o agricultor,

mas nao sao limitadores para o crescimento. Alguns produtores aprenderam

a enfrentar crises e cresceram em momentos dificels.

Foi o que fez Paulo Menezes, que investiu forte na terra e colhe, na

Fazenda Guajuvira, em Cachoeira do SUl/RS, sua melhor safra

ano de 2004 poderia ter en-
trado para a histéria do pro-
dutor Paulo Menezes como
um dos piores da historia da Fazenda
Guajuvira, em Cachoeira do Sul/RS.
Além das dificuldades nacomerciali-
zagao e dos baixos precos pagos, uma
gueixa comum dos orizicultores, en-
frentou problemas com a terra, que
estava condenada para o plantio do
cereal. Mesmo com tantas adversida-
des, Menezes investiu pararecuperar
0 solo, apostou todas as fichas no
plantio e realmente fez 2004 entrar
para a histéria, mas como o ano de
melhor produtividade na Guajuvira.
Foram colhidos 10.340 quilos de ar-
roz limpo e seco por hectare. “E uma
dasmaioresmédiasdo Brasil”, dizele,
orgulhoso.
As boas noticias devem continuar.
A expectativa é de que a proxima co-
|heita apresente 0s mesmos ndmeros.
“Estamos com uma lavoura muito
boa’, conta. Os bons resultados s&o
conseqliéncia de um trabalho arduo.
Para recuperarem as terras, que es-
tavam comprometidas, o produtor e
seus funcionarios dedicaram 24 ho-
ras de cuidados por dia. “Consegui-
mos corrigir 0 solo e os resultados

estdo sendo surpreendentes’, come-
mora Menezes.

A adocéo datecnologiadaagricul-
tura de precisao na propriedade teve
papel fundamental nesse processo.
Além disso, o agricultor cultivou a
areaem sistema pré-germinado —com
0 preparo das sementes e do solo. A
terrafoi adubada com esterco de ga-
linha, medida que também contribuiu
para 0 aumento da produtividade, ja
que fornece mais matéria organica,
mi crorgani smos e nitrogénio ao solo.

O resultado foi t&o positivo que
chamou a atencdo do Instituto Rio-
grandense do Arroz (lrga), que en-
caminhou algunstécnicos paraver de
perto a realidade na fazenda de Me-
nezes. As Ultimas safras colhidas no
Rio Grande do Sul galcho registra-
ram, em média, 5,5 mil quilos por
hectare, praticamente ametade do que
foi colhido na Guajuvira. Menezes
acredita que tudo teriasido maisfécil
se houvesse mais pesguisas na area.
“O governo precisainvestir paraaju-
dar quem plantaarroz ater mais pro-
dutividade e também a treinar sua
ma&o-de-obra. Nosso setor € muito
carente desse tipo de investimento”,
aponta.

Novas fronteiras — Esses
percalcos ndo desanimam este
gaucho, que em novembro pas-
sado comecou outro desafio:
plantar arroz no Maranh&o. A
meta tragada para as primeiras
guatro semanas na cidade de
Vitériado Mearim é plantar em
200 ha. Entre abril e maio de
2005, serdo preparados mais
500 ha. O objetivo do produtor
gaucho é ter amaior area plan-
tada de arroz do Maranh&o. A
vantagem do local, explica ele,
€ justamente ade poder cultivar
0 ano todo. A idéia de ultrapas-
sar as fronteiras surgiu durante
a Feira Nacional do Arroz (Fe-
narroz), realizadaanuamenteem
Cachoeirado Sul. NaUltimaedi-
¢ao, Menezes recebeu convites
paraplantar em Roraima, Mara-
nhao e também no Uruguai.

Todas as propostas eram atra-
tivas, lembra, masaescolhapelo
municipio maranhense levou em
conta a parceria com a Agrope-
cuaria Bom Sucesso e as carac-
teristicaslocais. Enquanto no Rio
Grande Sul o ciclo médio do ar-
roz varia de 150 a 160 dias, no
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Menezes esta satisfeito com o recorde de |
produtividade obtido em 2004 e agora ja ®%
comeca a investir em lavouras no

Maranhao
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Maranh&o esse periodo é de aproxi-
madamente cem dias. Para trabal har
o local, Menezes levou trés funcio-
narios e equipamentos do Rio Gran-
dedo Sul. A idéia, explicaele, élevar
todas as técnicas adotadas na Guaju-
vira para a nova fazenda.

O preco pago pelo arroz também
€ mais atrativo no Nordeste do Pais.
A sacade 50 kg, que é comerciaiza-
da por R$ 23,00 a R$ 25,00 no Rio
Grandedo Sul, é vendidapor R$30,00
no Maranh&o. A cotacgdo do produto e
a comercializagdo sdo justamente os
problemas que mais preocupam 0s
produtores. Menezes lembra que, em
2003, asaca estavavalendo R$ 42,00.
“O preco médio para o consumidor
nao caiu nesse periodo, mas o valor
pago ao agricultor despencou. Com
guem esta a diferenca?’, questiona.

Custos nas alturas — Além da
gueda na cotacdo, os produtores tam-
bém sofrem com o aumento dos insu-
mos. De acordo com a Safras & Ci-
fras, foram necessarios R$ 3.012,70
para cobrir os custos de cada hectare
na safra 2003/2004. Levando-se em
consideracdo a média da produtivida-
de dos clientes da empresa de consul-
toria, que é de 139,05 sacas por hec-
tares, o custo ficariaem R$ 24,84 por
saca. “Comegamos 0 ano com a cota-
cdo de R$ 30,00 por cada 50 kg. O
ano fechou com algo entre R$ 22,00 e
R$ 23,00, montante que nem sequer co-
bre os custosdo produtor”, reclamaCi-
loter Borges Iribarrem, engenheiro
agrénomo e diretor da Safras & Cifras.

Os célculos para a safra 2004/
2005 jaforam feitos e aexpectativa é
de um custo de R$ 3.385,07 por hec-
tare. Com base na produtividade mé-
diado RS dos Ultimostrésanos—110
sacas por hectare —, 0 prego neces-
sario serade R$ 30,77 por saca. “ Pre-
cisamos reverter este quadro ou te-
remos uma situagdo complicada no
proximo ano agricola’, adverte Iri-
barrem. Historicamente, o segundo
semestre € o melhor em termos de
preco do arroz. No entanto, 2004 fu-
giu aregra e se configurou com um
dos piores dos ultimos 14 anos em
termos de cotagdo. “ Seriam necessa-
rios, pelo minimo, R$ 30,00 por saca
para cobrir os custos”, diz Iribarrem.

Importacdo prejudicial — O que
mai s atrapalha o desempenho do pro-
dutor de arroz no Brasil é aimporta-

O ano de 2004 foi atipico e se configurou como um dos piores dos ultimos 14 anos
em termos de cotacdo, cujos valores ndo cobrem os custos de producéo

¢ao, opini&o unanime entre produto-
res e consultores. “N&o ha a menor
necessidade de entrar produto de
fora’, argumenta Menezes. Os nime-
ros divulgados pela Companhia Na-
cional de Abastecimento (Conab) déo
conta de que em 2003/2004 o Brasil
produziu 12,8 milhdes de toneladas e
0 consumo interno foi de 12,6 mi-
IhGes. Esse cenario se repetiu namé-
dia dos ultimos 14 anos, quando fo-
ram produzidos 83,61 kg por habi-
tante contra um consumo interno per
capita de 71,63 kg. “ Sobraram mais
de 11 kg por pessoa, € mesmo assim
0 Brasil continuou importando. 1sso
€ um absurdo”, argumenta lribarrem.

Se esse processo ndo for interrom-
pido, o consultor estima uma situa-
¢ao complicada para o produtor, com
aentradade um novo ciclo de endivi-
damento na lavoura de arroz. A pri-
meira solugdo para evitar este cen&
rio é a suspensdo das importacoes,
medida que depende exclusivamente
do governo federal. “ O Mercosul tem
quer ser um bloco exportador parater-
ceiros paises, e ndo de moeda de tro-
ca entre 0s paises integrantes”, argu-
menta o especialista.

Outra repercussdo negativa temi-
da é a queda na producao e 0 aumen-
to do preco. O ideal, acredita Iribar-
rem, é que seja estabelecido um pre-
¢o minimo compativel com arealida-
de dacultura, capaz de cobrir os cus-

tos da producao. Isso, claro, aliado a
suspensdo imediata das importacdes
de arroz, o maior pesadelo dos pro-
dutores brasileiros. Enquanto depen-
de da decisdo do governo — que deve
sofrer pressdo por uma decisdo nos
proximos meses —, 0 agricultor pode
adotar algumas estratégias paramini-
mizar riscos e se precaver.

Uma delas, aconselha Iribarrem,
€ dar prioridade ao cultivo em &reas
de grande potencial produtivo, de
forma a reduzir significativamente
0s custos. “O momento é de caute-
la e, neste caso, o melhor € investir
com a maior responsabilidade pos-
sivel”, afirma. Ele também aconse-
Iha os produtores que tentem segu-
rar o arroz e vendam apenas no se-
gundo semestre de 2005, quando os
precos deverdo estar mais valoriza-
dos que no primeiro semestre do
mesmo ano.

Segundo o consultor, o produ-
tor rural teraque trabalhar com ana-
lise que leve em consideragdo estu-
dos econdmicos sobre a elaboragdo
de custo de producao de suas lavou-
ras e também da capacidade de pa-
gamento antes de realizar novosin-
vestimentos, por exemplo. “Naver-
dade, o produtor rural brasileiro pre-
cisa melhorar o gerenciamento to-
tal do seu negécio e ndo somente
administrar aprodugdo”, orientalri-
barrem. O desafio esta langado. =
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CANA-DE-ACUCAR

Doce e ardente

RETOMADA

A recuperacao do setor sucroalcooleiro comegou no ano

passado, de forma lenta. Os produtores sofreram o impacto

do clima, especialmente em funcao das baixas

temperaturas. Mas a expectativa € de precos e condices

de comercializacao melhores a partir deste ano

epois de um 2004 considera-

do razoavel, a aposta é de um

2005 mais positivo paraospro-
dutores de cana-de-aclcar. A afirma-
cdo é de quem tem conhecimento de
causa: Antonio Celso Paro plantacana
ha 15 anos na fazenda Cachoeirinha,
em Barretos/SP, e sabe por experién-
ciapropria o que tem acontecido com
o0 setor. O ano de 2004 foi de recupe-
racao de pregos sobre 2003, que apre-
sentou resultados ruins, mas poderia
ter sido melhor néo fosse o clima.
“Tivemos um ano frio, o que resultou
em plantas com menos vigor e uma
menor produtividade, uma situacdo
atipica’, afirma o agricultor.

A consequéncia é uma quantidade
menor de aclcar na cana, fator eco-
némico que deve ser superado com
as boas perspectivas para o alcool
combustivel no Brasil. A estimativa é
de que, nos proximos anos, aumente
consideravelmente o nimero de car-
ros “flex fuel” — que usam gasolina e
alcool em qualquer proporcéo —, esti-
mulando o consumo do &l cool. Espe-
cialistas estimam que, entre 2005 e
2006, 60% dos novos automoveis ja
serdo produzidos nestamodalidade. De
acordo com dados divulgados pelo Mi-
nistério da Agricultura, foram vendi-

dos 188 mil unidades de carros bicom-
bustiveisdejaneiro aagosto deste ano,
0 que corresponde a quase 20% do
total dos veiculos leves vendidos no
mercado doméstico.

A iniciativa deve representar um
importante impulso para o setor no
mercado interno, ja que o preco da
gasolina tem levado a industria auto-
motiva a buscar novas op¢oes. E jus-
tamente a cotacédo do petréleo quetem
estimulado a producéo do acoal. “ Al-
guns paises estdo comecando a pen-
sar nisso e abuscar alternativas, o que
nos da um indicativo de bons precos
Nos anos seguintes’, avalia Paro. Ou-
tro fator que tem sido visto com bons
olhos pelos produtores é a vitoria ob-
tidapelo Brasil junto aUni&o Européia,
gue parou de conceder subsidios a
producdo de aclcar de beterraba.
“Conseguimos por fim a esta questéo,
gue representava uma concorréncia
desleal”, comemora Paro.

Juntas, essas medidas deverdo re-
fletir em melhores precos nos proxi-
MOos anos, estimao produtor, que apos-
tanabusca de uma atividade cadavez
mais rentavel. Em 2004, mesmo com
as adversidades climéticas, Paro ob-
teve bons resultados, que atribui a de-
dicacdo e as novas tecnologias. Entre

0s cuidados adotados, esta o aumento
de matéria organica no solo e o nivel
de adequac&o de adubos, para obter
um solo com maior equilibrio de nu-
trientes, através do uso de micronu-
trientes necessarios a salide da planta.
Com esses cuidados, o produtor con-
seguiu ultrapassar amédianacional de
produtividade, que fica entre 85 e 87
toneladas por hectare, e chegar amarca
de 103 toneladas nas fazendas. O re-
sultado levou o produtor a receber o
prémio Destague Bunge Agricultor
Brasileiro em 2004.

Solucéo para os gargalos — As
boas perspectivas previstas para 0 se-
tor nos préximos anos precisam vir
acompanhadas de solucbes para os
principais problemas que afetam os
produtores. A logistica € uma das pe-
dras no caminho. O valor do frete au-
mentou muito nos Ultimos anos, pres-
sionando os custos para cima. “ Tam-
bém sofremos regjustes significativos
na contratacdo de méao-de-obra e au-
mento dos insumos. Se a produtivida-
de continuasse a mesma, estariamos
guebrados’, sentencia Paro.

Segundo ele, o custo chegou a
R$ 27,00 a tonelada produzida, no
final de 2004. Convertendo o valor
paraddlares, o custo da producdo fica

44 - JANEIRO 2005



estimado em US$ 10,00. A média de
entrega ficaem US$ 9,00 mais o per-
centual agregado em funcdo do padréo
de aclcar, que no ano passado ficou
em torno de 140 kg de aclcar por to-
nelada de cana. Esse cenario contri-
buiu para que o preco de vendaficas-
se 20% maior, e o produtor recebeu
US$ 10,80 por tonelada. “ A expectati-
va é que em abril, no fechamento da
safra, esse preco chegueaUS$ 11,007,
conta Paro.

Mesmo assim, a diferenca para o
custo de producdo ainda é muito pe-
guena. Pelos célculos do agricultor, é

necessario ter de 15% a 20% de lucro
para fazer os investimentos minimos
necessarios. “Um trator custaem mé-
diaR$ 200 mil. Precisamos de muitos
anos para pagar uma compra deste
porte”, argumenta ele, ao lembrar que
€ necessario destinar US$ 1.100,00
paracadahectare plantado. “ Aindate-
Mos um investimento alto paraum re-
torno pequeno”, sentencia.

O comego da virada— O fim da
safra anterior dava indicativos de um
ano ruim. Naguela época, o dlcool es-
tava cotado a R$ 450,00 o metro cU-
bico. No final deste ano, o preco ficou

Paro, produtor em Barretos/SP, espera para
2005 uma rentabilidade maior: entre 15% e

20% de lucro para viabilizar novos
investimentos

em R$ 900,00 o metro cubico, segun-
do a FNP Consultoria. O comporta-
mento justifica-se pela exportagdo de
alcool, que fez baixar os estoques. As
exportacBes devem encerrar a safra
2004/2005 com uma marca superior
a2 hilhes delitros.

O resultado sera acancado gragas
a colheita, que devera bater recordes.
“As expectativas sdo otimistas’, diz
Victor Abou Nehmi Filho, diretor-pre-
sidente da FNP Consultoria. Pelos da-
dos do Ministério da Agricultura, o
Brasil — maior produtor e exportador
mundial de acuicar e dcool — deve fe-

Beto Felici
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CANA-DE-ACUCAR

char a safraatual com 390 milhGes de
toneladas de cana-de-aclcar. A pro-
ducédo de @ cool estaestimadaem 15,2
bilhdes de litros neste ano, o que sig-
nifica um acréscimo de 500 milhdes
de litros em relacdo a safra passada.
De acordo com o ministério, este vo-
lume, junto com os estoques de pas-
sagem de 1,6 bilhdo de litros, devera
ser suficiente para atender as necessi-
dades do mercado interno e das ex-
portacBes. A estimativa de comercia-
lizacdo de 2 bilhdes delitros de dlcool
para outros paises representa um
acréscimo de 150% em relacdo ao
periodo anterior, quando foram ne-
gociados 800 milhdes de litros.

A principal regi&o produtora— Cen-
tro-Sul — esté com a safra 2004/2005
em andamento e deve totalizar 330
milhdes de toneladas, 10,2% a mais
do que a cana processada em 2003/
2004 (299,4 milhdes de toneladas). A
producéo nordestina deve atingir 60
milhGes de toneladas.

Pelos calculos do governo, a Re-

gido Centro-Sul devera registrar um
aumento de 11,6% e chegar a 22,8
milhdes de toneladas de aglicar. Com
a producdo da Regido Nordeste, esti-
mada em 4,5 milhdes de toneladas, a
producdo nacional de acUcar deve al-
cangar 27,3 milhdes de toneladas para
um consumo interno estimado em 9,5
milhdes de toneladas. O excedente
exportavel do produto devera gerar
umareceitade US$ 2,5 bilhGesno ano,
resultado de vendas externas de 16
milhdes de toneladas — 14 milhdes de
toneladas daRegido Centro-Sul e 2 mi-
Ihdes de toneladas do Nordeste.

A forcado Centro-Sul é puxadapelo
desempenho de S&o Paulo, segundo
maior produtor mundial de cana-de-agU-
car — foram 191 milhdes de toneladas
naultimasafra. Deacordo comaUni&o
daAgroindUstriaCanavieirade S8o Pau-
lo (Unica), o Brasil lidera o ranking
mundial da cultura— séo plantados 4,5
milhdes de hectares em menos de 1%
das terras agricultaveis — seguido pela
India e Austrdlia. Do total colhido no

Pais, 55% sfo destinados para a pro-
ducdo de dcool e os outros 45% vao
para a producdo de agUcar.

A canaservede matéria-primapara
geracdo de acool anidro (aditivo para
agasolina) e acool hidratado para os
mercados interno e externo. Também
€ destinada para a producéo de ener-
gia elétrica e pode produzir ainda pa-
pel, plasticos e produtos quimicos.
Dados divulgados pelaUnicarevelam
gue a cana € usada por 307 centrais
energéticas existentes no Brasil, 128
delas localizadas em S&o Paulo. Con-
forme aentidade, sdo usinas e destila-
rias que processam a biomassa pro-
veniente da cana-de-acUcar e que ali-
mentam um circulo virtuoso: produ-
zem acgUcar como alimento, energia
elétricavindadaqueimado bagaco nas
caldeiras, dcool hidratado para movi-
mentar veiculos e acool anidro para
melhorar o desempenho energético e
ambiental da gasolina. E a forca da
cana-de-aglcar movimentando a eco-
nomiabrasileira. m

Do total colhido em 4,5 milhdes de hectares no Brasil, 55% s&o destinados & producéo de alcool e 45% a producgéo de agucar
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Produtividade e reducéo de
custos mantém o produtor
Ildemar Canto na atividade

!
Ny

hr
A
‘Divulgagao

ASe proteger,

O milho é uma cultura
gue costuma dar sustos
aos que dependem do
cereal, sgja produtor ou
consumidor. Numano o
preco esta la em cima,
noutro despenca.
Em 2005 a previsdo € de
uma supersafra, ou sgja,
cotacao deprimida. Para
enfrentar estas eternas
agruras do mercado, o
produtor Ildemar Marino
Canto, de Cascavel/PR,
gerencia a sua fazenda
coma calculadora a
mao. Produtividade e
reducao de custos estao
na mira permanentemente

uem planta milho sabe que

este mercado é campedo em

oscilacéo de preco de uma sa
fra a outra. Ou até dentro da mesma
safra. Por uma série de circunstancias e
causas, 0 sobe-e-desce da remuneracéo
éumacaracteristicaclassicaaqueo pro-
dutor do cered éeternamenterefém. N&o
somente ele, mas também quem depen-
de do gréo, como o avicultor ou o sui-
nocultor. Investir em milho é umalote-
ria, muitas vezes sem ganhador — e nor-
malmente o prémio n&o fica acumula
do. Para enfrentar — e vencer — esses
entraves do segmento, nadamaisinteli-
gente do que buscar, mas de forma ob-
sessiva, adobradinha magica produtivi-
dade e reduco de custos. E o quefaz e
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obsessao pela
PRODUTIVIDADE

fard em 2005 o médico especidistaem
sistema digestivo |ldemar Marino Can-
to. O produtor impde a sua propriedade
de 1.416 hectares em Cascavel/PR a
mesma precisdo e plangiamento que a
profissdo original dele exige. Ele até ja
sabe quanto milho plantara na safra
2006/2007.

Tudo na Fazenda S&o Domingos
comeca na calculadora. NUmeros sdo
a obsesséo de Canto. Atualmente, a
propriedade dele esta assim cultiva-
da: soja — 730 ha; milho — 152 ha;
trigo — 145 ha; azevém — 157 ha; tri-
ticale— 181 ha; aveia— 217 ha. Ascul-
turas deinverno (com excegdo do trigo)
s80 utilizadas para o pastoreio do gado

e/ou cobertura de solo, além de seus
gréos serem comercializados. A produ-
tividademédiado milho nasUltimasqua-
tro safras foi de 9.991 kg/ha (166 sa
cas). Mas, em 2000, com a preciosa co-
laborag&o do clima, atingiu 12.718 qui-
los (212 sacas) — o recorde. O milho
entra na necesséria rotacéo de cultu-
ras com a soja. Como tudo é plangja-
do, na safra 2005/2006 serdo planta-
dos 160 ha do cereal e, na seguinte,
133 ha. O milho volta a0 mesmo ta-
Ih&o apostrés anos de exploracéo com
asoja. “De nada adiantaficar na mo-
nocultura’, justifica Canto.

A mais recente e bem-sucedida no-
vidade naslavouras de Canto foi aredu-

¢do do espacamento do milho. Umain-
trincadaférmulaexecutadanum progra-
ma de computador esclarece de forma
bem objetiva e transparente até onde
determinadacombinacéo de espacamen-
to entre plantas e linhas e populacéo de
plantas € economicamente viavel para
certos hibridos, confrontadas com di-
ferentes doses de fertilizantes e assm
por diante. Tudo é umaquestéo de gjus-
te. De nada adianta superpovoar um ta-
Ihdo, e até colher volumes maiores, po-
rém com um custo muito mais elevado.
Atualmente, Canto tem utilizado o espa
camento de 55 cm entrelinhas e 34 cm
entre plantas, que resultam numa popu-
lag&o de 65 mil a 75 mil plantas/hectare.
“Conformeavariedade’, complementa.
A atual safraéaquintacom espacamen-
to reduzido. Até chegar a estes parame-
tros, foi sendo reduzida a distancia en-
trelinhas gradativamente: 90 cm, 80 cm,
70 cm, 65 cm até 55 cm.

Muitas sdo as vantagens da ino-
vacdo. Uma é a possibilidade de uti-
lizar a plantadeira de soja apenas
substituindo os discos de distribui-
¢do das sementes. “Vocé ganha um
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diade trabaho por plantadeira’, revela
O aumento do nimero de plantas favo-
rece o controle de ervas daninhas, que
nao se desenvolvem por causa do sufo-
camento provocado pelas plantas. Isto
representa reducéo do uso de herbici-
das. Porém, mais do que entupir o ta-
Ih&o de milho, Canto lembradanecessi-
dade de suprir o cultivo com adubacdo
correspondente. “ Se aumentar o nime-
ro de plantas, tem que dar comida para
elas’, adverte. “ Tem quefazer umaava-
liacBo globdizada. E umardagdo decus-
to/beneficio”, sintetiza. A obrigatorieda-
dede utilizar maioresvolumesde adubo
e de sementes pode comprometer osre-
sultados econd-
micos. Com a
novadisposicéo,
foi necessario
usar 22% amais
deaduboe7%a
mais de semen-
te. Mas, pelafér-
mulaideal jaen-
contrada por
Canto, seu lucro
aumenta entre
9% e 14%. Em
algumas situa-
cOes especificas
chegou a 17%.

Meta é de :
250 sacas/hectare — Mas muitas ou-
tras foram as inovagdes implementadas
pelo produtor na sua fazenda, novos
rumos que deverdo ser aprimorados em
2005 e anos seguintes. Afinal, sua meta
€ chegar a produtividade de 15 mil kg/
ha (250 sacas) em dois anos. Ele parte
do principio que, se 0s norte-america
nos colhem quase essamarcade média,
por que os brasileiros ndo podem? “A
produtividade da nossa soja passou a
deles. Com o milho temos que chegar
também”, argumenta. Depois de anos
fazendo andlise de solo apartir deuma
a quatro amostras por talhdo de até
50 ha, Canto limitou a coleta de solo
a quadrantes de apenas 2 ha cada.
Observou, entdo, as situagbes con-
trastantes dentro de limitest&o peque-
nos. As adubacdes passaram a ser
feitas conforme as exigéncias espe-
cificas dos terrenos. Tornaram-se
mais fiéis a realidade dos diferentes
solos.

Mas paratornarem ainda mais exa-
tos os nivels de adubacdo, em 15% da
&rea das lavouras o produtor jaimplan-

MILHO

touaagriculturadeprecisio (AP). Aidéa
€ expandi-la a 100% da fazenda, mas
n&do por enquanto. “A AP aindanao é
viavel economicamente”, justifica.
No caso especifico da AP, ele n&o
fez o célculo sobre 0 aumento dades-
pesa, mas tem numeros fechados
para o custo de producdo total de
suas principais lavouras, incluindo-
se adepreciacdo dasterras: milho —R$
510,00/ha; soja— R$ 599,58/ha.
Paralelamente ao quefaz paratornar
suaslavouras mais eficientes, ele espera
gue atecnologia e a politica colaborem
com o produtor de milho. Por isso,
aguarda por sementes com maior vigor

' » ) .

de germinacéo (hoje ndo passa de 90%)
e hibridos adaptados para uma popula-
¢ao de80 mil plantas/hectare. Damesma
forma, Cantoimaginao diaem que seréo
lancados hibridoscom maior teor depro-
teina, gréosque receberiam maior vaori-
zacdo do mercado, dém de cultivares
maisres sentesadoencasepragas. Neste
ultimo ponto, o produtor aguarda pela
futuraregulamentacdo do milho transgé-
nico no Brasil.

A comentar todas 0s aspectos de
producéo, Canto tem um discurso bas-
tante positivo. Mas ao analisar o merca-
do... “As expectativas ndo sdo otimis-
tas’, confidencia. Ele prevé a saca do
milho com cotagdo baixa, entre US$ 3,00
eUS$ 4,00. O produtor justificao pre-
¢o aguém pela boa safra que devera
se concretizar. Mais do que isso, a
colheita argentinatambém seréfarta,
e 0 Pais vizinho podera colocar mi-
Iho no mercado brasileiro aUS$ 3,50
a saca. Da sua producdo, Canto en-
trega de 70% a 80% na cooperativa a
gue é associado, a Coopavel, e o res-
tante a agroindustrias da regi&o.

Tudo nasraizes da safrinha — A
safrinhavai decidir ojogo emrelacdo ao
preco do milho em 2005. Esta é a opi-
nido da agrénoma do Departamento de
EconomiaRura (Derd), do Parang, Vera
da Rocha Zardo. “Se a safrinha tiver
problema (queda), o preco devera su-
bir’, aposta. Nos Ultimos anos, 0 pro-
dutor tem destinado éreas que eram da
primeira safra do milho para a soja, 0
que fez a safrinha aumentar a sua im-
portancia. Hoje, equivale a27% da pro-
ducdo do cered. A questdo é que a sa-
frinhaémuito dependentedo clima Mas
trés so asoutras varidveis que determi-
nardo o preco durante 2005: o estoque

de passagem para
2005, que serade
4,05 milhdes de
toneladas, 38%
inferior a2004; o
aumento de con-
sumo (causado
pelas cadeias avi-
cola e suinicola);
eovolumedeex-
portacoes. Neste
ultimo caso, des-
de que o Pais se
tornou exporta-
sdor, as cotacdes
& internas seguem
< 0s parametros de
preco do mercado internaciona — cujo
preco, naturalmente, também € depen-
dente darelacdo real/ddlar.

A CompanhiaNaciond de Abasteci-
mento (Conab) ainda ndo fez um levan-
tamento da estimativa de producéo da
safrinha 2005. Por enquanto, tem-se tra-
balhado com os nimeros do ano passa-
do: 10.400 milhBes de toneladas. Inde-
pendentemente do volume da producéo,
Veratranqiiliza: “ O preco médio ndo de-
vera ser menor que o de 2004”. O piso
do preco no mercado interno € 0 mesmo
para a exportacéo. O problema é que a
supersafra norte-americana derrubou a
cotacdo internacional, e o dolar também
caiunarelacdo comored. O preco rece-
bido estd bem aguém do custo de produ-
¢80. Segundo céculosdo Derd, o custo
de producéo no PR giraem R$ 14,00 a
saca, sendo que o mercado tem remune-
radoaR$ 13,00. O custo variamuito con-
formeaprodutividade, tecnologiaempre-
gada. “O milho demanda muito adubo”,
explicaVera, lembrando queofertilizante
fol um dosinsumos que maistiveramin-
cremento no custo de producéo. =

50 - JANEIRO 2005




||| I..I 2 .: . . Nt ] '. | !rJ :ﬂrln Iﬁl['
1 ‘ | I II : Y .". .' ' |'|rr".|I rt k v
IR |

Sem estee trae o« LG
a ferrugem €S Irés cuigaggs '
hode sg ransformg;
fiima ms ﬂﬂa

Sem fim, ‘

F-L:*«E'l"tkr a0 o
Llﬂ11FﬂL‘*

Mplare® T ur rpathies i mods s Dtinks doe Firsd

Snja :
ORGULHO TIPO |

—unnoTACAN |

ATENGAD '




ALGODAO
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= & Franciosi, produtor no oeste baiano: AN : .‘ z §
5. “custo de producéo é alto e temos que é: (F £a% : > . 2
pagar com produtividade’ A W&\ L g Y §,

.
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Por sua natureza, o algodao exige investimentos pesados. Em tempos de
custos de producéo em linha ascendente e cotagGes na descendéncia, a tentacéo
pode ser economizar em insumos ou maguinas moder nas e eficientes.

Nao € o que faz Jodo Antonio Franciosi, que plantou 21 mil hectares de algodao
no oeste baiano. E justamente no investimento responsavel em tecnologia que ele
plangja esquivar-se da anunciada crise e ainda lucrar

zao tirar o pédo acelerador do | que Jodo Antonio Franciosi adotapara | sado Rio Preto. Franciosi aindacultiva
investimento em tecnologia | lucrar em cadaum dos 21 mil hectares | 13 mil hectares de soja, 3.100 de milho
quando aidéiaéproduzir algoddo. Ndo | dealgoddo plantadosnestasafraemfa- | e 4 mil de braquiaréo (producéo de se-
interessaossaltosabsurdosqueoscus- | zendasdistribuidaspelosmunicipiosdo | mentes) — parte também em Baixa
tos de producdo deram na atual safra | oeste baiano de Sao Desidério, Barrei- | Grande do Ribeiro, no Piaui. “Investi-

N do se pode por nenhuma ra- | emrelacdo aanterior. Essaéaformula | ras, Luiz Eduardo Magal hédes e Formo-
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mos no algoddo mais do que na sojae
no miltho”, revela. “E o que investimos
no algodao sb serve para o algoddo. A
estrutura tem que ser aperfeicoada’,
complementa o galicho de Casca que
esté ha 13 anos na Bahig, referindo-se
as maquinas e construcdes especificas
para a herbécea, que ndo podem ser
utilizadas nos sistemas produtivos para
gréos.

Naatual safra, o custo de producéo
das lavouras de algodé@o de Franciosi
fica entre R$ 3.500,00 e R$ 4.000,00
por hectare, variando conforme a taxa
de utilizacgo de insumos. “E alto”, re-
conhece. Afinal, estéio em média 25%
superiores aos da safra passada. “Hou-
ve atanos insumos, na mao-de-obrae
nas maquinas’, justifica o produtor.
“Temos que pagar com produtividade”,
comenta Franciosi. Apenas para cobrir
€sSes Custos, sera necessario atingir
produtividade minima de 240 arrobas
de algodéo no caroco. Mas a projecéo
dele é 280 arrobas, ja alcangadas duas
safras atras. A meta, porém, vai de-
pender diretamente das condigdes cli-

maéticas até abril. Na safra 2003/2004,
a produtividade foi de 257,61 arrobas/
hectare, muito prejudicada pelas chu-
vas na fase final do desenvolvimento
das plantas. Ou sgja, tudo foi feito de
acordo com o que ha de melhor em in-
formagdes agrondmicas no mercado.
Agora, tudo esta sujeito a Sdo Pedro.
Produzir bem éfundamental parase
lucrar com algoddo ou qualquer outra
cultura comercia, mas, naturalmente,
ndo é tudo. E impositivo negociar a
colheita com a mesma eficiéncia com
gueseproduziu. Francios utiliza-sedo
mecanismo de comercializacdo deven-
daantecipadaem ddlar para50% a60%
da safra. O restante se dé a balcéo.
Assim, ele se protege de altas ou bai-
xas bruscas na cotagcdo da pluma. E,
apesar da queda dos pregos nos Ulti-
mos meses, Francios mantém-se ofti-
mista em relacdo ao cenério no futuro.
“Néovai cair mais’, aposta. Mas argu-
menta ndo saber a faixa de preco nos
proximos meses, pois, segundo ele, sera
dependente da area plantada e da pro-
ducdo globais em 2005. Franciosi

processa a producdo nas proprias pro-
priedades, e entrega apenas a pluma
astradings.

Parceriainédita— Os21 mil hec-
tares de algoddo na atual safra consti-
tuiu-se num recorde nas fazendas de
Franciosi. No ano-safra passado foram
11.500 hectares. A novidade na safra
2004/2005 ¢é a parceria com uma em-
presa, para9 mil hectares. A pedido do
parceiro, o produtor prefere ndo reve-
lar 0 nome da empresa, que € umain-
dustria téxtil, nem ao menos detalhes
mai s especificosdo contrato. Mas ates-
ta que é algo inédito na cotonicultura
brasileira. O sistema se assemelha ao
feito entre produtores e tradings como
Bunge, ADM, Cargill edemais, indUs-
trias que, pelo acordo firmado, se com-
prometem a adquirir a producdo. “Esta
tudo selado desde o plantio”, conta. “ A
empresa vai trabalhar com o melhor
preco da praca’, confidencia. Do total
produzido da parceria, 70% ira para o
mercado externo. Afinal, um dos com-
prometimentos de Franciosi é gerar al-
godéo de altaqualidade. “O trabalho é

Nem sempre o melhor veiculo para o homem
do campo é aguele que vence qualguer terreno.

Ravista A Granja, hé 60 anos mostrando os caminhos do agronegocio.
Uma homenagem da Mineracéo Mdnego.
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ALGODAO

para se produzir um algodéo de quali-
dade’, argumenta.

Gargalos — As condiges climéti-
cas do oeste baiano (Cerrado) séo pro-
picias para o cultivo do agoddo. “E um
dos melhores Estados parase produzir”,
atesta o produtor. Francios descreve a
atitude, aumidade do ar eaausénciade
chuvas nafase de colheita como aspec-
tosfavoraveisaexploracéo daherbacea.
No entanto, alguns problemas estrutu-
raisinsistem em comprometer acom-
petitividade — e apaciéncia—dos pro-
dutores. S&o as condicdes de trafego
das estradas que escoam as safras.
“As chuvas acabam com o asfalto”,
comenta Franciosi. Segundo €le, o
conserto das rodovias tem objetivos
apenas curativos, jamais preventivos.
O produtor reclama ainda da falta de
politicas agricolas consistentes e pro-
fundas parao Brasil. “ A politicaagri-
cola no Pais n&o funciona’, lamenta
ele. E cita como exemplo o preco
minimo que jamais é cumprido.

Mas o0 que tem preocupado muito
0 produtor sdo os entraves trabalhis-
tas. “A intengdo é s6 multar”, recla-
ma. Franciosi mantém 800 emprega-
dos fixos e mais 2 mil temporérios,
estes por trés meses, na época das
capinas. “O caraquer crescer, masnao
consegue por causa disso”, desabafa.
Para o produtor, alegislacéo do traba
Ihador urbano é imprépria a situactes
domeiorurd. Elelistasituagdescomo a
impossibilidade de o trabalhador atuar

por maisde dez horasdiériascomoina
dequadas a realidade do campo. Lem-
bra que o trabalhador, ao contrério do
urbano, ndo precisa arcar com despe-
sas de aluguel, energia elétrica, agua,
etc., no entanto é brindado pelalegida
¢80 com 0s mesmos direitos que o as-
salariado da cidade. No caso especifi-
co do trato cultural com capina, expli-
ca, a saida é substituir os trabal hado-
res por herbicidas. “Em vez de o di-
nheiroir parao pessoa comer, vai para
umamultinaciona”, conclui.

O precioso PEP — O apoio do go-
verno serafundamental a cotonicultu-
rabrasileiraem 2005. Apenas a partir
do precioso mecanismo de comercia-
lizagdo Prémio para o Escoamento de
Produto (PEP), 0 preco a ser recebido
pelo produtor sera superior a despesa
dasuaproducéo. Assim, as contasvao
fechar apds a safra 2004/2005. Esta é
aposicao do presidente da A ssociacéo
Brasileira dos Produtores de Algodao
(Abrapa), Jorge Maeda. “ Se 0 gover-
no n&o aplicar o mecanismo, a situa-
¢ao do algodéo sera desastrosa’, ad-
mite. “ O mercado fluindo livremente
causara um estrago muito grande.”
Segundo €ele, apds encontro entre di-
rigentes do agroneg6cio com nomes
de peso do governo, incluindo os mi-
nistros da Agricultura, Roberto Ro-
drigues, e o da Fazenda, Antonio Pa-
locci, ficou certo que a cotonicultura
nao estara desamparada em 2005. O
algodéo seria beneficiado pelo refor-

¢o orcamentario de R$ 2 bilhdes rei-
vindicados por deputados para a co-
mercializacdo da safra 2004/2005 —
além dos R$ 528 milhdesjadefinidos.
“O governo esta ciente desta preocu-
pacao”, tranquilizaM aeda.

O PEPimpGe-se pelaconjunturado
mercado. Nos Ultimos meses, a cota
¢ao da pluma despencou em razéo do
aumento dasafraglobal. “ A producéo
norte-americana foi muito grande”,
exemplifica. “Mesmo com o consumo
em alta, a producdo é maior. O exces-
so de producéo fez a cotagdo baixar. E
0 mercado esta cada vez mais depri-
mido.” Ao mesmo tempo, o custo dos
insumos aumentou. Neste ponto, a si-
tuacdo piorou porgue os adubos e de-
fensivosforam adquiridosnoinicio do
segundo semestre de 2004, quando o
real estava mais desvalorizado em re-
lacéo ao ddlar do que nos meses sub-
sequientes. Napenultimasemanade de-
zembro, por exemplo, a moeda norte-
americana teve a sua menor cotacéo
desde junho de 2002. Por tudo isso,
Maeda revela que, em meados de de-
zembro, o custo de producéo do algo-
déo oscilavapréximo aR$ 44,00 aar-
roba, sendo que o prego recebido pelo
produtor batia em R$ 33,00. Portan-
to, R$ 11,00 de prejuizo. Por isso,
argumenta o dirigente, torna-se im-
perioso a “protecdo temporéria’ do
governo. Ou o balizamento do mer-
cado sera dado exclusivamente pela
indlstria. m
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CITRICULTURA

Para quem

produz,

é hora

de CAUTELA

Precos em queda, greening, morte-subita e custos

nas alturas foram os grandes inimigos da citricultura

em 2004. Para este ano, o cenario ainda é nebul0so

ara quem produz citros, 2005
comegacom expectativas nada
animadoras. Na avaliagdo dos
proprios produtores, 0 setor passa
por um momento delicado. De for-
ma geral, 2004 foi um ano de difi-
culdades e de muito trabalho. O gran-
devil&o no campo foi o greening, que
esta cada vez mais presente nos po-
mares e exigindo maiores investi-
mentos no seu combate. Por outro
lado, o prego da laranja no mercado
€ um dos mais baixos dos ultimos
anos. Custo de producao elevado e
retorno financeiro no limite das con-
tas. Fatores que estéo levando mui-
tos citricultores a buscar outras al-
ternativas para garantir a renda no
final da safra. A palavra-chave do
setor para este ano € cautela.
“Japassei por todo o tipo de difi-
culdade. Mas o cendrio que vejo hoje
me entristece muito”, diz o produtor
Sebastido Blanco Machado, que tem
cerca de mil hectares plantados em
fazendas nos municipios de Olim-
pia, Nova Granada e Palestina, in-
terior de S&o Paulo. S&o mais de 40
anos dedicados alaranja, sendo a pri-
meira vez que o produtor pensa em
reduzir seu pomar. “Devo diminuir
pelo menos 200 ha na safra 2005/
2006.” Apesar da reducdo, ele ndo
pensa em abandonar a citricultura.

“N&o temos perspectivas. A fase é
péssima, mas acredito que a laranja
€ um mercado que nuncavai acabar,
por isso continuo acreditando.”

O que mais preocupa produto-
res como Machado, da regido norte
de S&o Paulo, é a morte-subita. “A
doenca vem do sul de Minas e para
enfrenta-la temos de trocar o por-
ta-enxerto”, explica. Mas néo é téo
simples. Trocar 0 porta-enxerto de
lim&o-cravo por outro, como cleo-
patra ou swingle, significareduzir a
resisténcia do pomar a seca. “Nesse
caso, énecessarioirrigar todaaarea.
E preciso investir em equipamento, o
gue encarece aproducdo”, destaca. Ele
acredita que hoje seria necessario um
investimento de US$ 1.200,00 a
1.300,00 por hectare. “Sem contar a
energia elétrica, méo-de-obra e outros
elementos.”

A0 mesmo tempo que aumentam
0s gastos e 0s investimentos nos po-
mares, o preco da laranja no merca-
do oscilou bastante durante toda esta
safra, registrando alguns indices con-
siderados os mais baixos dos tltimos
anos. Depois de passar por um pe-
riodo animador — os precos da fru-
ta de 2001 a 2003 estiveram entre
US$ 2,80 e US$ 3,50 a caixa —, a
média de preco caiu para a faixa de
US$2,50aUS$ 3,00. “Asindastrias
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Hé& 40 anos, Sebastido Machado dedica-se a
producdo de laranjas em grandes areas, mas
as dificuldades dos ultimos anos fizeram com
gue repensasse a producao na proxima safra
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se retrairam devido a expectativa de
aumento significativo naproducéo da
safra 2004/2005”, explica o enge-
nheiro agronomo e consultor daFNP
Consultoria, Mauricio Mendes.
Mas, na opinido de Mendes, os
novos nimeros de produgdo nos Es-
tados Unidos e no Brasil, anuncia-
dos no inicio de dezembro pelo De-
partamento de Agricultura dos Esta-
dos Unidos (USDA), podem animar
o mercado brasileiro. O relatorio pre-
vé umasaframenor para 2005, o que
pode melhorar o prego dafrutamun-
dialmente. A safra2004/2005 da Fl6-
rida deve ser de 168 milhdes de cai-
xas, bem abaixo da safra2003/2004,
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CITRICULTURA

qguando foram colhidos 242 milhdes
de caixas. No Brasil, apreviséo tam-
bém é de uma redugdo em torno de
10% na producao para a safra 2005/
2006. “O reflexo ndo é instantaneo,
deve demorar um pouco para che-
gar ao produtor. Mas acredito que
em 2005 deve ser melhor.”

Desafio — O presidente da As-
sociacgéo Brasileira dos Exportado-
res de Citricos (Abecitrus), Ademer-
val Garcia, diz que ainda é cedo para
fazer alguma estimativa para a pro-
xima safra. “S6é a partir de feverei-
ro poderemos fazer alguma previ-
sd0.” Segundo ele, a safra 2004/
2005 deve fechar de acordo com as
expectativas e bem melhor se com-
parada a safra 2003/2004, que foi
muito abaixo do esperado, devido ao
clima. E, apesar da queda de érea
plantada, cerca de 12% nos ultimos
10 anos, a producao aumentou.
“Nos ultimos anos, a producéo de
citros no Brasil cresceu 30% e as
propriedades continuam bem cuida-
das’, acredita Garcia. “Na realida-
de, essa choradeira dos produtores
€ um fator histérico.” H& dez anos,
destaca, a area irrigada de citros,
por exemplo, era de 1%. Hoje, ja
chega a 12%. “lIsso significa que o
produtor esta investindo em tecno-
logia e o0 negdcio estd bom. O citri-
cultor € muito competente. Recla-
mar faz parte.”

Para Garcia, a citricultura esta
encontrando novas formas de pla-
nejamento e trabalho para se adap-
tar as exigéncias do mercado e con-
tinuar competitiva. “E nesta fase
de transicao que os produtores pre-
cisam se unir e buscar apoio de en-
tidades como o Instituto de Econo-
mia Agricola, a Embrapa e também
as universidades, para saber como
tornar 0 seu negoécio produtivo”,
diz. Na sua opinido, acitricultura é
um exemplo dentro do agronegécio
brasileiro de que o papel dainiciati-
va privada vem mudando. “Os em-
presarios nao esperam apenas au-
xilio do governo parafazer atrans-
ferénciatecnol6gica ou a defesa fi-
tossanitaria. Eles estao se organizan-
do e buscando investimentos para
se tornarem competitivos.”

O grande desafio do setor atual-
mente é o greening, doenca que se
tornou conhecida em 2004 e que vai

provocar novas
mudancas no cam-
po. De acordo com
o0 levantamento rea-
lizado em todo o
parque citricola
pelo Fundo de De-
fesa da Citricultu-
ra de Sdo Paulo
(Fundecitrus), a
doencajafoi con-
firmada em 46
municipios, no
centro, norte e sul
do Estado de Sao
Paulo, maior pro-
dutor de citros do
Pais. A partir das
pesquisas que
vém sendo reali-
zadas, os produ-
tores comegam a
entender a neces-
sidade de iniciar
novas formas de
manejo do pomar.

A recomenda-
¢édo dos pesquisa-
dores é de que as
plantas doentes
sejam eliminadas,
gue hagja controle
do inseto vetor,
inspecéo constan-
te paraidentifica-
cao de arvores
com sintomas e plantio de mudas
sadias. Tudo isso, inclusive, € um
impulso a geracéo de empregos no
setor. “A curto prazo, essas medi-
das s&o um novo investimento, mas
a longo prazo serdo apenas uma
nova forma de fazer o negocio se
tornar mais competitivo, ja que no-
vastecnol ogias serdo utilizadas com
esse objetivo”, avalia Garcia.

Saia justa — No campo, 0 pro-
dutor ndo esta tdo confiante. “A
questdo do pre¢o baixo e do aumen-
to nos custos de producado é um en-
trave que ainda ndo sabemos como
vai se desenrolar”, diz Sebastido
Machado, que vende toda sua pro-
ducéo, 55 mil toneladas na safra
2004/2005, paraaindustria. A que-
dado délar nos dltimos meses, lem-
bra o produtor, € outro fator que
preocupa os produtores de laranja.
“Os insumos foram comprados |4
atras, com o dolar a até R$ 3,20.

12%, mas a producdo apresentou expansao de 30%

Hoje, vendemos o produto com o
dolar aum preco de R$ 2,80, no mé-
ximo R$ 3,00. Estamos numa saia
justa. E uma pressao de cima para
baixo.”

E Machado vé as fazendas vizi-
nhas, que ja foram totalmente dedi-
cadas acitricultura, mudarem o per-
fil e o cenério daregido. “Hoje em
dia, tem muito pomar sendo erradi-
cado.” A instalacéo de usinas nare-
gido esta surgindo como uma saida
para os produtores. “Tem muita
gente trocando o citros pela cana-
de-acucar. E a opcdo no momento.
Tinha 300 ha de cana e vou aumen-
tar para 800 ha.” Ele lembra com
saudosismo os bons tempos da ci-
tricultura. “Na década de 80, a gen-
te viu o suco de laranja ser vendido
a US$ 1.500,00 atonelada.” E tam-
bém de outras fases criticas do se-
tor. “Mas nenhuma t&o pessimista
como a atual.” =
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Adilson Sampaio, produtor de
couve-flor, destaca a importancia
da pesquisa para o desenvolvimento
da olericultura
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Setor que cresce em média 4% ao ano, cada vez mais a olericultura vem sendo

contemplada com pesquisa e financiamento, especialmente para gquem produz em

pequenas areas. A busca agora é pelo associativismo

paio comegou a trabahar cedo

na lavoura, aos 7 anos. Hoje,
com 60, sua propriedade em Soroca-
ba, interior de S&o Paulo, de 75 ha, pro-
duz cercade 1,2 milhdo de pés de cou-
ve-flor a0 ano. Na agricultura, passar
o amor pelaterrade pai parafilho ain-
da é muito comum, principalmente em
&reas como ahorticultura, formadaba-
sicamente por pequenos produtores e
agricultores familiares.

F ilho de agricultor, Adilson Sam-

O pai de Sampaio comegou o tra-
balho no campo com a lavoura de
arroz, milho e cebola, na década de
50 — culturas de producado familiar
bastante comuns na regi&o. Depois
damorte do pai, Adilson e osirméos
assumiram o trabalho com a terra.
Em 1963, ele arrendou novas terras
e passou aplantar couve-flor. Recen-
temente, aposentou-se, mas nédo pen-
sa em parar de trabalhar. “Tenho
vontade de trabalhar mais e princi-

palmente planejar mais. 1sso erauma
coisa impossivel de se fazer anos
atras.”

Sem crédito — Longe dos cré-
ditos rurais, Sampaio diz que prefe-
re ndo usar dinheiro emprestado para
manter sua producdo. “Tenho muita
experiéncia, ja usei bastante os cré-
ditos do governo, mas agora consi-
go me manter.” A expectativa de lu-
cro, segundo o produtor, normal-
mente € o dobro do que foi gasto na
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ara todos

producdo. Em média, exemplifica,
o custo de producdo é de R$ 6 mil
por hectare. Com as temperaturas
mais elevadas, porém, esse nimero
€ um pouco menor. Por isso, no alto
verdo, o agricultor, que é um dos
grandes produtores de couve-flor de
S&o Paulo, cultiva a variedade ve-
rona, que € bem resistente a altas
temperaturas.

Para melhorar essas condicoes,
Adilson acredita naimportancia das
pesquisas no campo. “Se nédo tivés-
semos pesquisa, ndo chegariamos
aonde chegamos. Acredito que aagri-
cultura & como a medicina, sempre
ha novos desafios e a concorréncia
estimulaisso”, diz.

Por ser uma cultura que exige ba-
sicamente todo 0 manejo manual, o
produtor diz que, para obter maior

lucro, passou a cultivar em menor
espaco para diminuir a pulverizagdo
eairrigagdo. Para ele, amelhor fase
foi duranteaviradado real, em 1994.
“Com o ddlar equivalente ao real era
mais facil trabalhar”, explica.

Para o agricultor, no entanto, a
grande dificuldade em melhorar o
setor € hoje a falta de organizacéo
dos produtores. “O associativismo
seria uma boa saida. Assim, todos
falariamos a mesma linguagem, usa-
riamos a mesma tecnologia e dividi-
riamos experiéncia.” Apesar de
achar que uma das bandeiras do go-
verno atual é a agricultura, Sampaio
diz ainda né&o ter visto resultados.
“Nao uso financiamento, mas ougo
muita gente falando que as verbas
foram cortadas’, conta. Mesmo as-
sim, ele acreditaque aagriculturatem

andado bem. “Somos eficientes no
gue fazemos. O governo tem mes-
mo de apoiar o bom filho.”

Do café a cenoura — Bisneto de
cafeicultores, Claudio Ottoni, de 41
anos, também cresceu no campo.
Em 1997, resolveu mudar de cultura
e comegou a produzir cenoura, em
Uberaba/MG. “Apesar de o café ser
mais seguro, a safra é anual. J& com
a cenoura, temos trabalho o ano in-
teiro”, diz. Dependendo da varieda-
de da verdura, os ciclos variam en-
tre 95 e 130 dias. Ele também traba-
Iha com recursos préprios, sem cré-
dito rural. “Isso diminui o risco.”
Assim como Sampaio, Ottoni enten-
de que, para quem precisa de finan-
ciamento, a situagdo esta complica-
da. “S6 faltam nos pedir exame de
sangue”, brinca.

Para o agricultor, a olericultura
ainda precisa de mais apoio a pes-
quisa. “Cada agricultor tem seu tipo
de manegjo. Muitas vezes temos que
gastar nosso dinheiro para descobrir
se da certo ou errado. Nao ha mui-
tos dados estatisticos no mercado,
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HORTICULTURA

como ha para o café e a soja, por
exemplo.” Para 2005, a expectativa
do produtor é de que 0s precos no
mercado de hortifrutigranjeiros me-
[lhorem. “Em 2003 tivemos cinco
meses de precos negativos. SO vol-
tou a se equilibrar no fim de 2004”,
lembra. “No verdo, os precos ten-
dem a ser melhores.”

O agrébnomo e presidente da Cé&-
mara Setorial de Hortalicas de Mogi
das Cruzes/SP, Thomas Nitzsche, diz
gue na érea de hortalicas é muito di-
ficil falar em numeros. “Ha produ-
¢80 365 dias por ano, 7 dias por se-
mana. Tem muitarotatividade por ser
um produto altamente perecivel”,
explica. Os 3.500 produtores de
Mogi das Cruzes colhem cerca de
1.200 toneladas diérias de hortalicas,
flores e frutas. Em todo o Pais, esti-
ma-se que 800 mil hectares produ-
zam 16 milhdes de toneladas de hor-
talicas, gerando 2,4 milhdes de em-
pregos diretos.

Produtor de hortalicas, cenoura,
beterraba, berinjelae brécolis em So-
corro, interior de S&o Paulo, Carlos
Rodrigues de Morais, de 60 anos,
também tem muita experiéncia no
campo. Trabalha desde os 10 anos

com aterra, que diz ser sua grande
paixdo. Com 5 ha proprios e algu-
ma terra arrendada, ele conta com a
ajudade umafilha, daesposae deum
filho casado. Mas néo € t&o otimista
no que diz respeito a agricultura fa-
miliar, que acredita estar fadada a ex-
tincdo. “E tudo muito dificil, os lu-
Cros sdo pequenos e 0s gastos sdo
altos. Para o grande produtor, € mais
facil equilibrar o orcamento.”

Adepto da agricultura organica,
Morais diz que o sistema é trabal ho-
SO e que 0 amor a terra precisa ser
redobrado. “ Sel, no entanto, que es-
tou fazendo bem ao meio ambiente,
aminha salde e a dos outros.” Pou-
casvezes apesquisa o ajudou no ma-
nejo. “A gente aprende na pratica’,
andlisa

A producéo de produtos organi-
cos ainda é pequena, mas muito va-
lorizada no mercado. Tanto é que
Morais reclama do preco nos super-
mercados. “Nas gondolas, chega a
ser até 200% maior do que vende-
mos, 0 que muitas vezes inibe o con-
sumo.” E o pior, diz, sem 0 uso de
agrotoxicos e com menos custos de
producdo, o produto deveria chegar
ainda mais barato ao consumidor fi-

nal. Vale lembrar que a agricultura
familiar é responsavel por 70% da
producdo de produtos organicos no
Brasil. O produtor usa o crédito do
ProgramaNacional de Fortal ecimen-
to da Agricultura Familiar (Pronaf).
“Esses programas ajudam muito
guando passamos por uma época
ruim, mas é melhor viver sem eles’,
acredita.

Também produtor de organico,
Ricardo José Schiavinato, de 37
anos, diz que o financiamento para
esse tipo de agricultura é dificil. “As
linhas de crédito sdo as mesmas da
agricultura convencional, mas nos-
so tempo de retorno € maior”, expli-
ca. “O apoio do governo é maior para
produtos de exportagdo”, reclama.

Por isso, para conseguir um lucro
melhor e maior rotatividade de seus
produtos, Schiavinato deve focar sua
producdo em 2005 para pequenas lo-
jas efeiras de organicos. “A expecta-
tiva para 2005 nao é muito boa para
guem pretende produzir para grandes
mercados’, acredita. O agricultor diz
que 2004 foi um ano atipico. “O pro-
duto organico estava no foco de mui-
tas discussdes, por causa da terra e
daquaidade.” m

A Granja

Em todo o Brasil estima-se que sejam cultivados 800 mil hectares com hortigranjeiros, gerando uma producéo de 16 milhdes de toneladas
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ﬁ ' | Aposta: Claudio Pinto, de Minas Gerais, cultiva

4 café organico ha quatro anos, mas so agora
espera receber até 50% mais pelo diferencial

A vez dos graos
ESPECIAIS

A producao de cafés especiais vem ganhando mais espaco no Brasil.

No Qul de Minas Gerais, uma das principais regides produtoras, a conquista
de prémios nacionais em categorias de graos selecionados tem
despertado o interesse de compradores de todo o mundo. Tal facanha esta
incentivando o plantio por novos produtores. Entre as vantagens,
esta o maior valor agregado: o café especial custa até 30%

a mais do que o tradicional

Divulgacao
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uem sorveum goledecafées

pecial da marca Cristina esta

saboreando umatradicédo de 60
anos. Daltro Noronha Barros herdou
a experiéncia do sogro, Sebastido
Alves Pereira, e deu prosseguimento
avocacao da familia, aprimorando o
processo ao
longo do tem-
po. Hoje, o
produtor co-

ja estar cultivando café organico ha
guatro anos, estavai ser aprimeira sa-
fra comercializada com esta denomi-
nacdo. A expectativa, diz o produtor, &
obter um prego de 30% a 50% maior
do que o pago pelo café convencional,
cotado em R$ 280,00/saca no final de
2004.
Claudio

Q Consumo de Bebidas
FERFIE Pinto conta

e

que houveuma

memora 0s - T melhora nos
gume][os. F((j)| T T v?lores, mas

a fazenda e T afirma que o

e e it i

SUl do Mings oo —— e e
Geras, quesaiu T E— pemm—— 50, “Um pre-
o café com a p——___ & Gkid TH] e CO constante
MaiOr COtACAD s muromums s samEs= seriaoided”,
mundial. Bar- e ™ LI argumentaele.
ros vendeu 60 | ——— A comercidli-
kg de café or- zacdo fica a

ganico pelo preco de R$ 80.010,10.
O lance foi pago por um grupo de
torrefadores durante o 12° Encafé
(Encontro Nacional da Industria de
Café), depois de ter sido o vencedor
do 1° Concurso Nacional ABIC deQua-
lidade do Café daAssociacéo Brasileira
dalndustriado Café (Abic). O recorde
anterior pertencia a um produtor da
Guatemala, que no ano passado obte-
ve 0 preco de US$ 2.006,00 por saca.

O momento, agora, é de amadure-
cimento de todo o processo. “Quere-
MOS Criar mais raizes e aproveitar as
condicOes naturais parainvestir em ca-
fésfinos’, afirmaBarros. Estatem sido
umatendéncianatural daregi&o do Sul
de Minas, e cada vez mais produtores
aderem ao cultivo de gréos especiais.
Foi o que fez Claudio Pinto, que resol-
veu destinar os pouco mais de 80 hada
Fazenda Grota de S&o Pedro, em Car-
mo de Minas’MG, ao plantio de café
organico. “A colheitaque terminou foi
muito bod’, comemora o agricultor.
Para obter estes resultados, Claudio
Pinto investiu pesado. E reconhece: o
trabalho é maior.

Todo o processo € natural, o que
exigemaisdedicacfo. “ A plantatratada
sem quimica tem um sabor diferente”,
destaca ele. A terra é tratada apenas
com adubo organico e o controle é fei-
to sem 0 uso de agrotdxicos. A colhel-
ta é seletiva, e sdo retirados do pé ape-
nas 0s graos maduros. A mesma aten-
¢ao é dispensada durante a secagem,
feita por aguecimento solar. Apesar de

cargo da Cooperativa de Cafeicultu-
ra do Vale do Rio Verde, que cen-
traliza a producéo local. “Essa es-
trutura gjuda muito na hora de ven-
der os gréos”, diz. Agora, Claudio
Pinto quer credenciar o café de sua
propriedade para ser recebido pela
cooperativa na categoria de organi-
co. O retorno obtido até agora de-
monstra que o agricultor esta no ca-
minho certo. Seu café foi o terceiro
colocado na categoria cereja descas-
cado do 1° Concurso Nacional Abic
de Qualidade do Café da Abic.

QualidadedestacaMinasGerais—
As premiagdes conquistadas pelos ca
feicultoresde MG tém despertado aaten-
¢do dos compradores. Paulo Sérgio de
Almeida, engenheiro agrbnomo quepres-
ta consultoria na regido, explica que o
clima, adtitudeeafertilidade do solodo
Sul de Minas s8o condi¢des favoraveis
parao cultivo de caféfino. Ndo foi atoa
gue 0 governo mineiro resolveu investir
no Agrominas Café, projeto que busca
agregar valor ao produto ediversificar o
café produzido naregido. A metaéam-
pliar aindustrializagdo degréosdequali-
dade e, com isso, aumentar a remune-
racdo de toda a cadeia produtiva.

O processo ganha corpo, e produ-
tores que apostavam apenas nos gréos
convencionais decidiram destinar par-
te daterrapara o plantio dos especiais.
Assim ocorreu na Transwal, onde Al-
meidaprestaconsultoria. Além dos500
mil pésdecafétradicional, foram plan-
tados 100 mil pés de café orgénico. O
processo vem sendo melhorado a cada
ano. “Estamos colhendo cerca de 400
sacas de café organico na Transwal”,
conta Almeida. Segundo €ele, depoisde
trésanosdificeisparaaculturado café,
a situacdo comeca a melhorar. “O pro-
dutor que investe em café especial esta
tendo retorno. E mais trabalhoso, mas
0 investimento é compensador”, afir-
maele. A lutade Daltro Barros, agora,
€ pelo reconhecimento do seu produto
como café de origem.
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Barros (a esguerda) produz café ha 60 anos e tanto aprimoramento lhe rendeu o prémio Abic de
Qualidade. Almeida (a direita) destaca as qualidades da regido para a producéo de cafés finos
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A iniciativa leva em conta todo o
processo de producdo, praticamente
artesanal. S&0 necessarias cinco pes-
soas para cuidar 5 mil pés de café, o
que aumentaosinvestimentos nalavou-
ra. “E tudo mais caro, do plantio a co-
Iheita’, diz Barros. N&o é apenas nesta
etapa que as estratégias sdo diferentes.
A comercializagdo também exige cui-
dados especiais. Enquanto o café con-
vencional pode ficar estocado por cin-
CO anas, 0 organico é armazenado por
um ano. “Isso significa mais rapidez
nas negociagdes’, reconhece Barros.

Hoje, quase atotalidade da produ-
cao de cafésfinos é exportada. No en-
tanto, os agricultores acreditam que o
mercado interno tem potencial para
absorver boa parte do que é colhido
no Brasil. “Em 2004, parte da produ-
cdo jafoi vendida aqui mesmo, isso é
um 6timoindicativo”, acreditaBarros.
Os numeros da Abic déo conta de que
o0 Brasil, maior produtor mundial, ca-
minha para se tornar também o prin-
cipa consumidor dabebida. Os brasi-
leiros consumiram 14,3 milhdes de
sacas entre outubro de 2003 e setem-
bro de 2004. Pelas estimativas apre-
sentadas durante o 12° Encafé, esse
nUmero poderapassar para 16 milhdes
de sacas em 2006 e chegar a marca
de 20 milhGes de sacas até o0 ano de

2010. Seasprevisdes se confirmarem,
o Brasil devera ultrapassar os Estados
Unidos e assumir o primeiro lugar no
ranking do consumo.

Boas perspectivas para 2005 —
O ano de 2004 foi classificado como
uma “lufada de ar puro” para a cafei-
cultura brasileira. “No ano anterior, o
setor sofreu com a descapitalizacéo,
desanimo e faltade perspectiva’, afir-
ma Celso Luis Rodrigues Vegro, pes-
quisador cientifico do I nstituto de Eco-
nomiaAgricola(lEA). O Ultimo semes-
tre do ano passado foi 0 mais impor-
tante em termos de retomada de pre-
¢os, 0 que daaexpectativade um 2005
de boas oportunidades para quem
planta. “ Desde 2003 hdumaquedana
oferta, o que faz com que o produto
figuemaisvalorizado”, explicaele.

O primeiro levantamento da safra
para2005/2006, divulgado em dezem-
bro pelaCompanhiaNacional de Abas-
tecimento (Conab), reforca esta ten-
déncia. Deacordo com as estimativas,
aproducéo brasileiraficaraentre 30,7
e 33,0 milhdes de sacas de 60 kg. Os
nimeros sao 14,5% inferiores aos apu-
rados na safra passada, quando foram
colhidos 38,6 milhdes de sacas — uma
gueda de cerca de 5,6 milhdes de sa-
cas. O motivo apontado pelos técni-
cos da Conab é a alternéncia total da

producdo a cada ano. Outra explica-
¢do éareducdo daareaplantada. A pes-
guisa da Conab da contade que o café
ardbica apresenta queda de 24,6% na
comparacao com asafraanterior —pas-
sando de 31,1 milhdes para 23,5 mi-
Ihdes de sacas. Ja o robusta apresen-
tou crescimento de 26,4% (de 7,6 para
9,6 milhdes de sacas).

A queda da producdo do café ara-
bica é umatendéncia mundial, expli-
caVegro. Aliado a este fator, pesa na
valorizacao do café o reconhecimen-
to dos torrefadores a qualidade dos
gréos cultivados no Brasil. “Os pro-
dutores estdo resgatando umaimagem
positiva no exterior com a conquista
de prémios importantes”, diz o espe-
cialista. Prova disso foram os con-
tratos fechados durante o 12° Enca-
fé, no final de 2004. No encontro,
organizado pela Abic e Agéncia de
Promocao as Exportacdes Brasil
(Apex-Brasil), foram movimentados
US$ 4,3 milhdes em negdcios. Tam-
bém contribuem neste cenario arevi-
talizagdo da imagem da bebida. “O
café virou moda e, junto com isso,
foram divulgadas as novas descober-
tas dos beneficios que ele traz a sal-
de’, afirmaVegro. Bons motivos ndo
faltam paraavalorizagdo do café bra-
sileiro. m
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Unde tem vida

Tem Adubos Trevo

Produzindo fertilizantes alimentamos as plantas,
gue por sua vez alimentam a populacao. Assim,
nosso trabalho se reflete nas pessoas.

Ha mais de 70 anos produzimos vida e esta é a
nossa parcela de contribuicao social. pois a
gualidade da planta resulta na vida de quem a
Consome.

Qualidade de vida...este & o nosso produto final !

ADUBOS @ TREVO [
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Em busca Je nos
CAMINHOS

O setor de transportes precisa de investimentos com urgéncia.

A ma condicao das estradas € uma reclamacao comum dos produtores de todo o

Pais, que tém dificuldades em escoar a producéo de um modo agil

e com menos custo. O sistema portuario também passa por problemas,

enquanto o ferroviario praticamente nao é utilizado no Pais

ao é preciso ir muito longe

para perceber que a situacéo

dasestradas brasileiras é com-
plicada. Basta percorrer alguns quil6-
metros nas rodovias para ver de perto
afalta de condigdes de trafego e a di-
ficuldade de acesso. Os produtores,
gue enfrentam problemas na hora de
escoar a producdo, apontam a infra-
estrutura como um dos maiores gar-
galosdo agronegadcio. E alertam: ane-

cessidade de investimentos é urgente.
“Do contrério, ndo teremos como evi-
tar a ocorréncia de uma crise de pro-
porcBes gravissimas no escoamento
da safra e da industria’, adverte José
Ribamar Dias, vice-presidente daAs-
sociacdo Nacional dos Usuérios de
Transporte de Carga (Anut).

O principal temor édequeamalha
rodovidria, principal base de sustenta-
¢d0 do escoamento, possa entrar em

colapso a qualquer momento, por fal-
ta de manutencéo e acdo das chuvas.
O apagdo logistico éiminente, afirmam
0s especialistas. Para evitar a total
incapacidade de transportar o que foi
produzido, a Anut calcula que o go-
verno precisariainvestir R$ 1,83 bi-
Ihdo do orcamento de 2004 e mais
R$ 6 bilhGes em 2005.

Umadas alternativas apontada pela
Anut é ativar o modal ferroviario, con-
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Divulgacao Kepler Weber

siderado 0 mais indicado para fazer
chegar aos portos a producéo que tem
como destino 0 mercado externo. “As
ferrovias seriam como elemento indu-
tor do reequilibrio da matriz de trans-
portes’, acredita Dias. O mesmo acon-
tece com relacdo ao transporte mariti-
mo e fluvial, subutilizados no Pais. De
acordo com a entidade, é justamente
essa escassez de infra-estrutura de ar-
mazenagem e a reparti¢ao inadequada
da movimentagao de carga entre os di-
versos modais de transporte que mais
preocupam hoje no Brasil. Para que a
situagdo mude, 0 governo precisa in-
vestir para mudar ambos os sistemas,
que estdo defasados. E com base nes-
tes argumentos que a Anut propde ao
governo federal uma agenda de inves-
timento, para o periodo 2004-2010.

A idéiaérecuperar asrodovias até
2005 para evitar um colapso logisti-
co. De 2006 a 2007, os investimentos
seriam destinados a portos, hidrovias,
rodovias e ferrovias paraampliar a ca-
pacidade da malha existente, inclusive
por meio do aperfeicoamento do equi-
librio da distribuicdo modal. Por dlti-
mo, no biénio 2008-2010, a Anut su-
gereaampliagdo fisicadamalhaviaria,
cujadiscussio deveter inicio em 2005.

Estrutura precisa ser revista —
Os problemas enfrentados com a lo-
gistica acabam prejudicando as con-
dicbes excepcionais do Brasil para se
tornar o celeiro do mundo. “ Temos a
naturezacomo diadaparaproduzir, do-
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Dias, da Anut: *‘necessidade de
investimento é urgente, do contrério
teremos crise de proporgéo gravissima'’

minamos tecnologias de ponta e tam-
bém o processo de gestéo, mas dapor-
teira para fora, os problemas se agra-

am”, afirmalLuiz Antonio Fayet, con-
sultor para logistica de transportes da
Confederacdo Nacional da Agricultu-
ra (CNA). Segundo ele, 0 momento
requer que dois pontos fundamentais
sgjam revistos. a questdo do investi-
mento estatal e agestdo do quejaexiste
no Pais.

Para Fayet, é preciso que 0 gover-
no deixe de dar prioridade ao setor fi-
nanceiro e passe a prestigiar a produ-
¢&o. Ele cita como exemplo os recur-
sos da Contribui¢do de Intervencéo no
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Dominio Econémico (Cide). “Por de-
terminagdo consgtitucional, os valores
devem ser aplicados em infra-estrutu-
ra de transportes, mas vém sendo reti-
dos irregularmente na forma de con-
tingenciamento orcamentario”, afirma.
Isso significa que o governo ndo esta
aplicando no setor de transportes cer-
ca de R$ 10 hilhdes. Segundo Fayet,
menos da metade desse montante seria
suficiente para dar uma solucdo geral
ao sistemarodoviario brasileiro.

Outro esforgo da CNA é para obter
aintervencado federal no Porto de Para-
nagua. Pelos calculos da entidade, o
agronegOcio sofreu prejuizos superior
aUSS$ 1 bilh&o em 2004 em funcéo da
administrac&o. “ Houve um desmontedo
sistema operaciona e muitos desman-
dos de umaadministracéo incompetente
edespreparadd’, criticao consultor. Em
funcdo disso, a Comiss&o Portos, cria-
dapelaAcéo Empresarial, pediu ao go-
verno federal que intervenha em Para-
nagua. A CNA também entende como
solucdo emergencial paraalogisticaa
liberacdo imediatadaautorizacdo dein-
vestimento privado nosportos. “Em 12
meses, poderiam ser implantadas todas
essas soluches’, acredita Fayet.

A confederacdo também luta para
conquistar definicBes de politicas para
diversos segmentos de transportes. A
medida mais urgente, segundo o con-
sultor da CNA, seria consolidar novos
corredores de exportacéo, especia men-
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Manteli, da ABTP: setor portuario
reivindica regras claras para dar
seguranca aos investidores

LOGISTICA

PROPOSTA DE INVESTIMENTO

Periodo Valor

2005 R$ 4,5 bilhdes
2005 R$ 2,0 bilhdes
2005 R$ 0,7 bilhdo
2005 R$ 0,8 bilhdo
2006/2007 R$ 3,5 bilhdes

Fonte: Anut

te osde S&o Luiz (que atenderiaMara
nh&o, Piaui, Tocantins e Goias), de
Santarém (Para, Mato Grosso, Mato
Grosso do Sul e Goiés) e do Rio Ma
deira (Roraima e Mato Grosso). “Se
iSso acontecer, teremaos a grande aber-
tura da década, e o Brasi| estaria capa-
citado a ocupar fatias importantes do
mercado internacional”, acreditaFayet.

Politica portuaria preocupa— A
guestdo portudria € um dos principais
entraves de logistica no Brasil. O que
mais prejudica o setor, de acordo com a
Associacdo Brasileirade Terminai s Por-
tuarios (ABTP), ndo éafadtadeinvesti-
dores, mas sim a inexisténcia de regras
clarasparaqueainiciativaprivadatenha
segurancaparaaplicar recursos nos por-
tos. “Precisamos definir uma politica
naciond”, defende Wilen Manteli, dire-
tor-presidente daABTP. O objetivo, ex-
plicaele, é estabel ecer normas que per-
mitam atingir osefeitosdesgjadosnosis
tema portuério brasileiro, formado por
35 portos organizados e 150 instal agbes
portudrias, quejuntos movimentam, em
meédia, 550 milhdes de toneladas. “Te-
mos uma boa legidacéo, o que precisa
mos é sindizar com um marco regula
torio que dé segurangaaosinvestidores’,
defendeManteli, a0 sereferir aLei 8630/
93. O problema, acredita, équetudofica
nateoria.

O executivo diz que a lei ndo foi
aplicada na totalidade justamente pela
faltade orientacdo do governo parasua
execucao. “ Os 70% que estéo na préti-
ca geraram bons resultados. Os portos
gue fizeram investimentos viram sua
produtividade triplicar”, argumenta. A
gualidade dos servicos aumentou, fato
que para Manteli reforca os bons paré-
metros estabel ecidos pelalei. O proxi-
mo passado defendido pelaABTP éde
reestruturacdo das administragoes por-
tuérias, acabando com a burocracia.
Quanto mais tempo um navio fica pa-
rado, aguardando liberacdes, maior € 0
seu custo. Um diaparado no porto cus-

Destino

Obras emergenciais nas rodovias
Eliminacédo de gargalos nas ferrovias
Retomada de obras nas hidrovias
Recuperagéo dos portos
Investimentos complementares

ta, em média, de US$ 30 mil aUS$ 50
mil por navio.

Outra preocupacéo dos empresa-
rios do setor é quanto ao papel das
Companhias Docas, controladas pelo
governo federal. “O formato juridico
€ inadequado”, critica Manteli. Para
ele, o fundamental é ter uma adminis-
trac8o portuaria que entenda o porto
como uma atividade comercial. Por
isso, ele defende que o governo dé
espaco para administragbes que te-
nham uma visdo empresarial. “Preci-
samos nos liberar da forte influéncia
politico-partidéria e, assim, dar conti-
nuidade aos projetos’, alega.

Alémdofimdaburocracia,aABTP
pede ao governo federal que sejam ado-
tadas medidas eficazes na érea de dra-
gagem. “Precisamos ter acessos facili-
tados, como se fosse uma rodovia’,
exemplifica Manteli. Segundo €ele, o
calado tem impacto grande nas expor-
tacOes, jaque os navios ndo conseguem
sair com atotalidade que poderiam car-
regar, o chamado “frete morto”. Outra
alternativa paramelhorar asituagcéo do
setor € que os terminais que fazem in-
vestimentos possam compensa-|os nas
tarifas pagas as docas.

Para o presidente da ABTP, este
conjunto de medidas serviria de esti-
mulo paraque osinvestidores privados
voltassem a apostar no sistema portué
rio. “A primeira tarefa seria licitar as
areas ociosas, mas falta vontade e ou-
sadia de tomar essas resolucdes’, ar-
gumenta. De acordo com Manteli, as
hidrovias sdo muito pouco aproveita-
das, apesar de apresentarem grande
potencial. “ Essaboautilizagdo vai de-
pender daintegragdo com outros mo-
dais de transporte”, afirma. Se o go-
verno levar adiante as propostas do
setor, aexpectativaé de grandes avan-
¢Os Nos proximos dois anos. A idéia
€ dar folego ao setor em curto prazo,
aumentando a capacidade de movi-
mentacdo de cargas. m
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estrutura

fundamental no

Na ultima década, a procura por

eguipamentos de armazenagem cresceu 1,75%

ao ano. Nos ultimos trés anos, a média na

movimentacao de negdécios se expandiu para

10%, gracas aos investimentos feitos por

grandes grupos e cooperativas

campo

gui pamentos de armazenagem
n&o sdo privilégio de grandes
propriedades rurais. Hoje é
comum encontrar coletores e uni-
dades de estocagem em pequenas e
médias fazendas por todo o Brasil.
E que o produtor brasileiro esta se
dando conta que, cadavez mais, as-
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segurar a qualidade dos produtos
significa obter melhores pregcos no
mercado, ja que é possivel contro-
lar aépocade vendae comercializar
no momento em que a cotacgéo for
mais favoravel. Além disso, a pers-
pectivade uma supercol heitafaz au-
mentar a necessi dade de equipamen-
tos no Pais.

Para o ciclo 2004/2005, a previ-
sd0 da safra é de 131 milhdes de to-
neladas, apesar de muitos dirigentes
rurais considerarem uma estimativa
um pouco em descompasso com a
atual realidade no campo. Segundo
André Pessoa, socio-diretor do Agro-
consult, 2005 serd um ano dificil,
pois o Brasil ndo dispde de unidades
suficientes de armazenagem. A di-
namica da producédo brasileira é de
extremaintensidade o ano inteiro, por
oferecer colheitas de cultivares de
verdo e de inverno. Dessa forma,
nao existe margem para armazéns
inativos. Assim, muitas vezes, ha
problema da falta de novos depoési-
tos para a estocagem de gréos.

Investir em estruturas de armazém
para graos requer capital significati-
vOo até mesmo na situacdo de varia
veis quanto ao volume que o produ-
tor vai colher. Além do espaco fisico

plangjado, demandarade outrosrequi-
sitos, como a aquisicéo de esteiras,
elevadores, equipamentos para expur-
gos, entre outros. Por isso o produ-
tor rural precisa delinear bem a sua
meta de producéo e optar entre 0 que
€ mais valido e vantajoso para ele na
hora de resolver terceirizar o servigo
de armazenagem ou investir na sua
propria infra-estrutura.

O Brasil esté servido satisfatoria-
mente de bons armazéns, tanto para
uso individual, quanto na utilizacgo
terceirizada ou ainda em relagdo as
empresas fornecedoras de silos que,
em geral, mantém um padré&o de qua-
lidade naexecucéo de projetos napro-
priedade. A armazenagem € um re-
curso muito bem empregado quando
se quer ter estoques estratégicos para
esperar a ocasido ideal para vender a
safra com melhores pregcos. Em sin-
tese, 0 setor continuara reagindo de
acordo com o comportamento de
mercado.

Crescimento médio do setor —
Segundo o consultor André Pessoa,
no que diz respeito aos investimen-
tos individuais ou coletivos, o setor
de armazenagem tem demonstrado
um crescimento médio de 1,75% ao
ano em negocios, considerando o

periodo da tltima década. Agora, se
forem comparados apenas os Ultimos
trés anos, a média esta acima dos
10%. “Esse desempenho verificado
nos ultimos trés anos tem ocorrido
em funcéo dos investimentos feitos
pelas grandes empresas, pelas coo-
perativas e pelos empresarios rurais,
gue sdo os principais tomadores de
recursos junto aos bancos para a re-
novacdo ou ampliacdo da sua capa-
cidade instalada de armazenagem”,
diz Pessoa.

Ele explica que, nesse triénio, 0
estimulo aos investimentos na area
foi decorrente do préprio excedente
de producéo registrado nas sucessi-
vas safras, além da concretizacao do
acesso ao crédito agricola e a capa-
cidade de pagamento do produtor.
Este, por meio do lucro obtido nala-
voura, péde direcionar mais investi-
mentos e teve mais condicdes para a
amortizacéo das parcelas do finan-
ciamento. Quanto aliberacdo de cré-
dito ao produtor, o consultor analisa
gue as linhas de financiamento me-
Ihoraram, mas ainda sdo insuficien-
tes. “Os investimentos sdo para lon-
go prazo, a amortizacdo € demorada
eataxadejuros é elevada’, explica.

Segundo Pessoa, 0s recursos sao

A Comil Silos & parceira ideal quando
vocé busca tecnologio e seguranga
para armazenar o sua Safra,

www.comil com br




ARMAZENAGEM

captados via Programa de Incentivo
a lrrigacdo e a Armazenagem (Mo-
derinfra), com taxade 8,75% ao ano,
mais 3% para a instituicdo financei-
ra para empreendimentos até R$ 400
mil. Ja para as opcGes de empreen-
dimentos de até R$ 600 mil, a taxa
cobrada € de 10,75% ao ano, mais
3% ao ano, incluidos para o banco
credenciado. Para os empreendi-
mentos coletivos, o teto pode che-
gar até R$ 1,8 milh&o e, em todos os
casos, com opgdo para o financia-
mento integral. Naanalise de Pessoa,
haverd este ano diminuicdo quanto a
margem da lucratividade do produ-
tor rural, o que também reduzira a
sua capacidade para assumir novos
compromissos de financiamento.
Novas tecnologias e qualifica-
cao — Naopinido de Daniel Marcal
de Queiroz, coordenador técnico do
Centro Nacional de Treinamento em
Armazenagem (Centreinar), também
o0 setor de pos-colheita precisa rece-
ber maior incentivo das agéncias fi-
nanciadoras de pesquisa no Brasil.

“Gasta-se muito recurso para se pro-
duzir bem, mas ndo se sabe direito
como conservar aqualidade e aquan-
tidade do que foi
produzido”, diz.
Ele também
destaca a impor-
tanciadas empre-
sas que estéo pre-
ocupadas em in-
vestir em normas
para o melhor
controle daquali-
dade de produtos
agricolas e, prin-
cipalmente, para
aqueles que sdo
exportados. Na
concepcdo de
Queiroz, a ten-
déncia é de os
compradores in-
ternacionais au-
mentarem suas exigéncias com rela-
¢do a qualidade dos produtos que
estédo comprando. “E qualidade ndo
se obtém da noite para o dia, € um

Pessoa: desempenho do setor nos ultimos
trés anos € reflexo dos recordes de produgéo

A Granja

Tudo indica que 2005 sera um ano dificil, pois o Brasil ndo dispde de unidades armazenadoras suficientes para estocar a safra agricola

processo longo e demorado. E im-
portante estarmos preparados para
essas mudancas, antes que €elas ocor-
ram de modo a
deixar o Brasil de
fora’, analisa
Na questédo
do aprimoramen-
to ou mesmo na
formacdo de
mao-de-obra,
Queiroz adianta
gue a demanda
por profissionali-
Zacao é crescen-
te e a curva ten-
de a continuar
este ano. Outro
ponto destacado
por ele € em re-
lac8o acriacdo de
alternativas de
armazenagem
para o produtor rural. “Na area de
testes de equipamentos, estaremos
trabalhando por demanda principal-
mente da indUstria. Estamos pron-
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tos para atender as necessidades do
setor”, conta. Segundo ele, é grande
0 ndmero de pessoas que operam
equipamentos em unidades armaze-
nadoras sem qual quer tipo de prepa-
ro. O resultado é o0 aumento nas per-
das e areducéo da qualidade do pro-
duto final. “Sem falar, é claro, na
seguranca do trabalho. Se o opera-
dor ndo tiver devidamente treinado,
as operacdes executadas em uma
unidade armazenadora sdo de alto
risco”, adverte.

Capacidade estatica— Confor-
me um levantamento feito pela Com-
panhia Nacional de Abastecimento
(Conab), a atual situacéo dos arma-
zénsinstalados hoje no Brasil apon-
ta uma capacidade estagnada de ar-
mazéns para atender os estoques es-
tratégicos. Em geral, eles séo utili-
zados para minimizar o risco do de-
sabastecimento. Existem 13,7 mil
unidades de armazenamento no Pais,
segundo o levantamento, com vo-
lume total para suportar 94 milhdes
de toneladas. A cada ano, porém, a
producéo agricola registra cresci-

mento.

Tal situacgéo
implicaem novos
investimentos na
area de infra-es-
trutura e recur-
sos paramel horar
alogistica no es-
coamento da sa-
fra agricola, que
estdo entre os
principais garga-
los do setor. Essa
estagnacdo re-
guer ainda a mo-
dernizacdo das
estruturas de ar-
mazenagem, a
melhoria na qua-
lificacdo nos pro-
CEess0s operacio-
nais, o aprimora-
mento da méo-
de-obra, entre
outros fatores
gue acabam influ-

enciando na qualidade do produto fi-
nal. Além de gerar perdas ou des-

Pais tem condicGes de armazenar até 94 milhdes de toneladas

de gréos, segundo a Conab

perdicios significativos, chegando a
cifrade R$ 1 bilh&o por ano. =
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“XPORTACOES em alta

aumento de insumos estra-

tégicos, como acgo e pneu-

maticos, aliado a queda do
dodlar, foi o grande vildo daindustria
de maguinas e equipamentos agrico-
las em 2004. S6 0 aco encareceu
56% no ano passado. Para 2005 as
projecdes da indUstria ndo sédo la
muito animadoras. A expectativa é
de que o volume de producéo se man-
tenha nos mesmos niveis, enquanto
a comercializacdo pode apresentar
uma queda de 10,5% em relagdo ao
ano passado.

O fato de as principais commodi-
ties terem saido de um periodo de
cotacOes acimadamédiahistéricafez
com gue o produtor puxasse o freio
de méo para novos investimentos. O
preco da soja voltou a patamares

mai s aproximados da realidade bra-
sileira, o que culminou em maior cau-
telanatomada de financiamentos. A
excecdo foi constatada no setor su-
croalcooleiro, onde a curva de ven-
das foi ascendente.

Em 2004, quem liderou o ranking
de comprasfoi o Estado de S&o Pau-
lo, gracas a forte demanda por tra-
tores pelas usinas de cana-de-agUcar.
Segundo o Instituto de Economia
Agricola (IEA), essa movimentacao
devera manter S&o Paulo na diantei-
ra das vendas de tratores e colheita-
deiras até 2007, em funcéo de diver-
Sos projetos de implantagdo de usi-
nas no interior do Estado.

Producéo cresceu 12% — A As-
sociagdo Nacional dos Fabricantes de
Veiculos Automotores (Anfavea) re-

gistrou um aumento de 12% na pro-
ducdo de maquinas agricolas em
2004, onde o setor fechou o0 ano com
66 mil unidades fabricadas. Segun-
do o vice-presidente da Anfavea,
Pérsio Pastre, do total produzido, 38
mil maquinas foram comercializadas
no mercado interno, praticamente o
mesmo volume de 2003.

Em relacdo as exportacdes, 0 se-
tor negociou US$ 8 bilhdes, dos
quais US$ 1,6 bilhdo em méaquinas
que atenderam os mercados da Ar-
gentina, dos Estados Unidos, da in-
diae daAfricado Sul. Entre janeiro
e novembro de 2004, foram expor-
tados 28,1 mil unidades, nimero que
pode al cancar 30 mil unidades quan-
do os célculos da Anfavea relativos
a 2004 forem consolidados. “Essa
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Nilson Konrad

Em 2004 as exportacdes foram a vedete do setor de maquinas agricolas,

: com crescimento de quase 50% em unidades vendidas. Ja 0 mercado
- interno fol marcado pela estagnacdo: ferrugem asiética, pregos em

baixa e quebra de safra dificultaram o crescimento das vendas

performance representa um aumen-
to médio de 47% nas exportactes de
maguinas agricolas neste ano”, co-
memora o vice-presidente. Para este
ano, aAnfaveaacreditaem umaleve
expanséo dos embarques, com indi-
ce positivo em torno de 7%.
ParaaAnfavea, o desempenho do
setor no mercado interno em 2004
foi razoavel. “Vérios fatores conspi-

raram contra, como a quebra de sa-
fraem algumas regifes, como Santa
Catarina e Rio Grande do Sul, além
do problemadaferrugem asiéticanas
lavouras de soja e também a queda
de precos de commodities da soja e
domilho”, exemplificou Pastre. Con-
forme andlise do Instituto de Eco-
nomia Agricola, as montadoras es-
téo reticentes quanto ao comporta-

Principais vantagens:

de graos, como soja, mitho, trigo, aveia,
cevada, sorgo e girassol,
-—

MARK
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a armazenagem de graos.
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MAQUINAS AGRICOLAS

mento do mercado que se poderater
em 2005.

M oderfrota — Quanto a libera-
¢oes de linha de crédito via Moder-
frota, por exemplo, o vice-presidente
da Anfavea destaca ter ocorrido uma
pequena demora naliberacéo de con-
tratos de financiamentos entre julho
e agosto e cujo impacto ndo foi tdo
danoso aos produtores. Asliberacdes
de financiamento agricola para reno-
vacdo de frota emperraram num pe-
riodo muito curto de tempo, néo
comprometendo a colheita da safra.
“O sistemaatual de operacéo elevan-
tamento de dados do Moderfrota esta
mais simples e desburocratizado. O
esquema operacional tem avancado
para a integralidade, via sistema ele-
trénico, o quevai agilizar todas as so-
licitagbes e andlises de créditos’, afir-
ma Pastre.

Se a prestacao de servico natria-

gem e aprovacédo de crédito ganhou
nova dindmica para facilitar a vida
do produtor, 0 mesmo ndo aconte-
ceu com a faixa limite de financia-
mento, pelo contrario. Houve uma
piora das condic¢des, isso porque o
teto maximo, que antes permitia ao
agricultor financiar até 90% do va-
lor do bem, pela nova regra, passou
a determinar um teto de até 80% do
valor do financiamento.

O chamado novo Moderfrotaé uma
novidade anunciada pelos técnicos do
Banco Nacional de Desenvolvimento
Econémico e Socia (BNDES) para a
safra 2004/2005. O programa, que foi
absorvido pelo Finame especia, apartir
de agora determina que o agente finan-
ceiro recolhataxa de 4% ao BNDES, a
titulo de cobertura de possiveis perdas
do banco na operacéo do financiamen-
to. Na prética os agentes financiadores,
como o0s bancos das montadoras, terdo

Em 2004 houve um crescimento de 12%
na producdo de maquinas agricolas

de pagar taxa de 4% sem repasse
parao custo final damaquinafabricada.
Algumas mudancgas no tipo de
equipamento financiado vém sendo
percebidas: de um lado houve um
acréscimo na aquisicdo de maqui-
nas de maior poténcia, acimade 100
CV. “Tratores de maior poténcia
estdo sendo adquiridos em funcao
das areas de plantio direto e da am-
pliacdo de éreas onde é preciso ma-
quinario mais potente, que dé con-
dicbesde sedcancar maior produtivida-
de’, interpreta Pastre. Também se de-
tectou o crescimento dos cultivadores
motorizados de menor poténcia. Em
2002 houve avendade 1.050 unidades,
No ano seguinte, a comercializacdo sal-
tou para 1.585 unidades, registrando um
aumento de 51% nos negécios. E em
2004, considerando o periodo de janei-
ro anovembro, ja haviaregistrado uma
expansdo de 4,2% diante de 2003. m

Divulgacéo

82 - JANEIRO 2005




Sl MONTANA\E|REVISTAVAN

~ Uma parceria de grandes resultados.

A amizade nao tem prego, mas quando é a base de uma grande f
parceria traz sempre os melhores resultados. A Montana nao P b A‘?;
poderia deixar de prestar uma merecida homenagem a seus amigos == l/}

dessa revista, que salva a lavoura no mercado editorial agricola. AR R
E desejar que em 2005 possamos, juntos, mais uma vez, colher os

frutos desta amizade. Feliz aniversario, feliz 60 anos.
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PRECOS

alta dos pregos deve frear as

vendas de insumos em 2005.

Pelo menos no que diz respei-
to a0 mercado de adubos, onde 0 se-
tor vinha registrando ganho médio de
8% ao ano na Ultima década. Apesar
de previsdes mais otimistas que apon-
tam um incremento de 4% ainda em
2004, o resultado do ano deve ser pré-
Ximo ao patamar de 2003, quando fo-
ram processados 22,8 milhdes de to-
neladas. A estimativa da cadeia € ob-
ter faturamento de R$ 15,3 bilhdes,
cerca de 1% do Produto Interno Bru-
to (PIB), receita que devera se repetir
em 2005. “Isso é reflexo da alta dos
precos do adubo quefoi motivadapelo
regjuste do preco do petroleo”, desta-
ca o diretor executivo da Associacéo
Nacional para Difusdo de Adubos
(Anda), Eduardo Daher.

Entre os principais fatores elenca-
dos pela industria para o regjuste dos
produtos — que em alguns casos che-
ga a 40% — também esta a combina-
¢80 de um mercado mundial com
oferta limitada e demanda cres-
cente e da elevacdo dos fretes
maritimos. Além dosfertilizantes,
os fungicidas entram na lista dos
vilGes da lavoura, tendo em vista
gue o aumento da ferrugem na
soja e sua disseminagdo no He-
misfério Norte elevaram ademan-
da pelo produto.

No caso especifico dos adu-
bos, dejaneiro até outubro de 2004,
foram comerciaizados 18,8 mi-

Enquanto o setor de adubos registrou

aumento de até 40% nos precos de alguns

produtos, Nno ramo sementeiro a previsao

para 2005 € de queda de 20% nos custos

A estabilidade dademandatambém
deve intervir nos investimentos no se-
tor de matérias-primas daindistria de
fertilizantes, até entéo previstos em
US$ 370 milhdes para os proximos
cinco anos. Segundo levantamento
apresentado durante o Férum Brasi-
leiro de Fertilizantes, estima-se que 0
mercado de adubos nitrogenados acu-
mule um déficit de 1,8 milh&o de to-
neladas ao ano. Ja os fosfatados tém
consideravel capacidade de aumento
de producdo e, desde que recebam in-
vestimentos da ordem de R$ 1,2 bi-
Ih&o, poderdo atingir 1 milhdo de to-
neladas em 2011.

Pelo fim da dependéncia — No-
VOS projetos saos vitais para reduzir a
dependénciainternacional, que impde
ainddstriaumainseguranca para aten-
der a0 consumo de aproximadamente
9,4 milhdes de toneladas. Além disso,
sujeita 0 Pais a precos internacionais
exorbitantes diretamente relacionados
com o volume colhido pelos grandes

produtores mundiais de gréos. E o
caso do cloreto, que chegou a cus-
tar US$ 130,00 a tonelada e subiu a
US$ 205,00, com aentrada da China
nas compras. Para incentivar a in-
dustria nacional, a cadeia ainda rei-
vindica isonomia tributéria com o in-
sumo importado e padronizacéo de
qualidade.

Essainjecéo de recursos no setor €
importante tendo em vistaque ademan-
da por insumos tem crescido mais ra-
pidamente do que a capacidade imedia-
ta da oferta nacional, elevando ao qua
drado a dependéncia das variagdes de
precos do mercado internacional, das
taxas de cdmbio, dos fretes internacio-
nais e dos problemas de logistica dos
portos brasileiros. Outros fatores que
se constituem em obstaculos para
maior expansdo do setor de insumos
sd0 amorosidade e ainsuficiéncia de
crédito e financiamento que tém sido
destinados a agropecuéria.

Segundo o diretor executivo da

intermodiano;

catreg o

Demonstre sua paixao pela terra.
Use os Silos Méveis Boelter.

VANTAGENS
* plta capacidade Ge rmMazenamento
curante n cobwitn:

* luncune coma depdsito

* pstacondno guando

* transponivenl para

|hdes detonel adas, quanti dade mui-
to proxima a do ano anterior. O
grande destaque foi 0 més de ou-
tubro, quando se registrou o re-
corde histérico de 3,11 milhdes de
toneladas, considerando-se o ini-
cio das estatisticas do setor, em
1986. A concentragdo das entre-
gas de adubostem acontecido sem-
prenessemésnosUltimosdez anos.

Boelter

e voce,
apaixonados
pela terra.

.@

Quariquer ponto estratégco

A BvouEn U YRDD

Capwoxieche: 2/ 40 on P
Ul oy ddescapa 3.7 /6 oW o

Conhaca ma sus revends mals grdxima tada o linha de cobais Bosher

Palxiio pela terra

Www Boslter Mgra.cam. Bir ® yundasBbositer sgro.com. br

A GRANJA - 85



INSUMOS

preco das sementes no mercado
brasileiro devera ter uma que-
da de cerca de 20% em 2005. A ex-
pectativa é do presidente da Associa-
¢ao Brasileira de Sementes e Mudas
(Abrasem), Ywao Miyamoto. A redu-
¢do é relativa a baixa do prego inter-
nacional dos graos em 2004. Os bai-
X0S pregos deverdo motivar os agri-
cultores a investir no insumo, 0 que
deve render ao setor um faturamento
de R$ 5 bilhdes a 5,5 bilhdes em 2005.
“ As sementes representam cerca de 7%
dos custos da lavoura, enquanto o0s
adubos chegam a 28%. O prego esta
tdo bom que ndo compensa guardar
sementes de um ano para o outro” , re-
forca o dirigente, que também é presi-
dente da Federagao Latino-america-
na das AssociacOes de Sementes.
E tudo indica que, nos Ultimos cin-
Co anos, o produtor esta realmente
mais consciente sobre as vantagens
de uma safra certificada. “ O setor sera
o vetor da tecnologia, da alta da pro-
dutividade da agricultura nacional” ,

O custo das sementes em queda

diz confiante. O Brasil j& tem uma boa
gama de investidores. S6 na soja, cerca
de 85% das lavouras s&o cultivadas com
variedades apropriadas. A excecdo fica
por conta do Rio Grande do Sul, onde o
cultivo transgénico esta disseminado e
a certificagdo se limita a 20% da area
plantada. Foi exatamente a difusdo do
mercado de sementes piratas que levou
a expansdo ndo-autorizada do plantio
de OGMs no Pais.

O Brasil produz cerca de 1,5 milhdo
de toneladas de sementes certificadas
ao ano, sendo que 60% delas sdo de
soja, 15% de trigo e 13% de milho. Um
dos setores que vém despertando o in-
teresse dos produtores é a semente de
pastagem. \Voltada para alimentagao
animal, ela ainda auxilia na criagéo
de massa para a safra seguinte em siste-
ma de plantio direto. “ Essa integragéo
entre pecuédria e agricultura vem sendo
muito desenvolvida no Centro-Oeste”,
argumenta Miyamoto.

Segundo a Abrasem, guardar semen-
tes de uma safra para a outra pode pa-

recer uma economia, mas a longo
prazo o investimento na compra de
variedades leva a uma maior produ-
tividade. Isso é evidente ao compa-
rar os ganhos médios dos dois Esta-
dos que mais utilizam sementes certi-
ficadas (Parana e Mato Grosso) com
o resultado das regifes brasileiras
gue menos utilizam esse sistema (Rio
Grande do Sul e Minas Gerais). “A
produtividade média é 30% maior
nos Estados com sementes certifica-
das’, informa. Esse ganho é motiva-
do pela reducéo de invasoras na la-
voura. “ Com as sementes também fi-
cam guardadas pragas que podem
ser disseminadas na lavoura. E, em
geral, o produtor ndo se da conta
disso. “ Além da questao de sanida-
de, sementes adequadas ainda redu-
zem o uso de herbicidas, tendo em
vista a menor infestagdo das &reas.
“N&o adianta o produtor usar gran-
de tecnologia e alta mecanizagéo
se a semente cultivada ndo for apro-
priada”, conclui.

Anda, 2005 tera algumas peculiarida-
des. Com os casos de ferrugem diag-
nosticados nas lavouras norte-ameri-
canas, deve haver queda na producéo
mundial de sojae conseqliente altados
precos e capitalizacdo dos produtores.
Neste ano, porém, vence o periodo de
caréncia de créditos do Moderfrota, o
gue gjuda a elevar as contas dos agri-
cultores. Daher espera que o governo
federal assuma acBes mais ousadas na
politicadeincentivo e crédito ao culti-
Vo e pré-cultivo. “Se o produtor esta
descapitalizado, ficacom receio dein-
vestir. E esse temor aumenta quando
elevéo preco final de seu produto cair
como aconteceu em 2004 com asoja’,
sdienta.

Mas tudo indica que a préxima sa-
fra deve surpreender na oferta de re-
Cursos, 0 que, sem duvida, facilita a
vidado produtor rural. “A safra 2005/
2006 sera 0 que estamos chamando
de safra dareeleicéo”, alfineta o diri-
gente, se referindo a intencéo do pre-
sidente Lula em concorrer a eleicéo
presidencial de 2006.

Os negécios envolvendo insumos
agricolas também sentirdo reflexos di-
retos do arrefecimento darelagéo entre
o ddlar e o real, reduzindo o custo dos
importados, que constituem 70% do

consumo dos formu-
lados de nitrogé-
nio, fésforo e
potassio.
Outro indi-
cador que
favorece
2005 é a
leve redu-
¢ao do bar-
ril dopetrdleo.
Maispro- #®
dutividade—
O Brasil ainda
temmuitopara
crescer para
conquistar §
produtivida-
de. Nos Estados
Unidos—grande con-
sumidor mundial de *
adubo —, a produtividade
média de um hectare de e
milho chega a 10 toneladas, o
gue no Brasil é de apenas 3 toneladas,
embora se tenha registro de alta pro-
dutividade em lavouras do Paran&
Isso comprova que a producdo de
adubos ainda tem muito a crescer. Se
for avaliada a producéo nos ultimos
trés anos, nota-se uma elevacgéo de
37,3% em volume ofertado, ou sgja,

!r;pa o :
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entre 2001 e 2003, as entregas nacio-

nais subiram de 16,6 milhdes de tone-
ladas para 22,8 milhdes de toneladas.
Mas sera que o Brasil esta preparado
paraisso? Eduardo Daher acreditaque
ndo. Apesar do processamento cres-
cente, o Pais ainda tem grandes gar-
galos logisticos que impedem o cres-
cimento econdbmico. =
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Depois de passar
por um processo inflacionario

em 2004, os pregos das terras devem cair em diversas

regides do Pais. Tudo vai depender do comportamento da cotacdo
das principais commodities, tanto em nivel interno

como no mercado internacional. Nas zonas de fronteira agricola,
os valores estarao diretamente ligados a rentabilidade

prevista para a proxima safra
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mais ATRATIVOS

ano de 2005 devera ser propi-
Cio paraquem sepreparou para
ampliar adreaplantada. O pre-
¢o daterratende a cair em diversas re-
gidesdo Pais, apés periodo de dtaregis-
trado no ano passado. A estimativaéque
0 mercado fundiério acompanhe aqueda
prevista nos valores pagos pela soja, mi-
Iho, trigo e agodao, tanto no mercado
domeéstico quanto no internaciond. “Na
atua conjuntura, os pregos sao determi-
nados mais pelo pape deativo produtivo
do que pelo componente especulativo,
como reservadevaor”, explicaGuilher-
me Soria Bastos Filho, economista da
Agroconsult Consultoria& Marketing.
Asterrasem regifesjaconsolidadas
tenderdo a acompanhar muito mais a
evolucdo darentabilidade dosprincipais
gréosdo que asterrasdefronteiras. Nas
zonas de fronteira, aquedavai ser mui-
toinfluenciadapelarentabilidade que os
produtores conseguirdo na proxima sa
fra. A vaorizaggo também dependemuito

de outros fatores, como abertura de es-
tradas, construcdo de armazéns e ache-
gada de novos produtores ao local. Sdo
justamente essas regides que deverao
apresentar pregos mais baratos, atrain-
do a aencdo dos produtores.

Mas ndo sdo apenas as commodi-
ties que interferem no preco daterra.
Diferentes estudos sobre o tema mos-
tram que os valores so reflexo de uma
série de fenbmenos complexos e espe-
cificosdecadamomento. “Assérieshis-
tori cas expressam bem o comportamen-
to diante das profundas mudancas eco-
ndmicas ocorridas tanto na politica se-
toria (crédito, precos agricolas), como
napoliticamacroeconémica(inflacdo)”,
completa o economista. Ao se observar
asériereal de precos deterrano Brasil,
€ possivel verificar um padréo de cor-
relacdo entre 0 movimento dos valores
e os varios planos de estabilizagéo. “ As
vésperas dos Planos Cruzado, Verdo e
Collor (com excecéo do Plano Bresser),
0S pregos da terra registraram acentua
da expansdo, caindo nos semestres se-
guintes’, lembra Bastos.

Foi no ano 2000 que 0s pregos co-
megaram a reagir, registrando eleva-
¢do sob ainfluénciadaquedadosjuros,
recuperacdo da economia e evolugdo
positivadas cotagdes de sojaerentabili-
dade dos produtores. “O mercado ain-
da é muito pouco dinamico”, afirma
Bastos. Ele aponta a questdo da titula-
¢20 das terras e regularizacdo fundiaria
como grandes obstaculos para a dina
mizacdo deste mercado, agravado tam-
bém pelagarantiado direito de proprie-
dade, constantemente ameacada por in-
vasdes e desapropriacoes.

Para mudar esse quadro, Bastos de-
fende a revisdo do Estatuto da Terra.
Segundo €ele, os critérios para desapro-
priacéo da terra estdo distorcidos, e a
respostado governo dedesapropriar tem
levado em conta a presséo de gruposde
movimentos sociais. “Isso instaura um
clima de inseguranga no campo. E pre-

Ciso criar um sistema nacional de ca-
dastro e registro das terras’, defende o
economista. Para Bastos, o despreparo
dasingtituices paralidar com assuntos
técnicoselegaisderegistro deterraaca
ba resultando em mdiltiplos titulos para
a mesma parcela da terra (grilagem),
além daimpreci so naespecificacdo dos
limitesde cadapropriedade. “ Temosque
dar um gas no desenvolvimento deste
mercado, promover um mecanismo para
0 Uso maisraciona daterra e aumentar
a geracéo de emprego no campo. Com
a remocao destes obstéaculos, podere-
mos ter um mercado mais dinamico”,
acredita o especidista

Soja interfere no mercado — A
comercidizacdo deterrasestadiretamen-
te ligada &s atividades agricolas. Quan-
do umaculturaganhaimpulso egeraboa
remuneragdo ao produtor, acaba inten-
sificando também o mercado fundiério.
“Nestes Ultimos anos, a soja proporcio-
nou rendimentos positivos aos agriculto-
res, interferindo S gnificativamenteno se-
tor”, diz José Humberto Guimaraes,
coordenador nacional daBolsade Par-
cerias e Arrendamento de Terras.
Grande parte dos ganhosfoi gplicadana
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Bastos, da Agroconsult: critérios para
desapropriacoes estdo distorcidos
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ampliacdo da area plantada, tanto em
compraquanto em arrendamento. “ O rit-
mo determinado pelasojaacabou por in-
flacionar os valores das terras, uma su-
pervalorizacéo incompativel com o ne-
gocio agricold’, argumenta Guimaraes.

O mercado de terras cresceu em
praticamente todas as principai s regifes
produtoras do Pais, em funcdo da exce-
lente rentabilidade que os sojicultores
vinham recebendo nos ultimostrésanos.
“No primeiro trimestre, a explosdo dos
precos da soja criou a falsa expectativa
que o ano seria ainda melhor, portanto,
0S precos de terra no primeiro semestre
de 2004 subiram fortemente”, completa
Bastos, da Agroconsult. No segundo se-
mestre, ospregosem diversasregidesco-
megaram acair. “Foi o reflexo da queda
das cotagles de soja e de outras com
moditiesno mercado internacional, além
da perspectiva de rentabilidades mais
baixasem 2005 em a gumasregifespro-
dutoras’, afirma o economista.

Para Guimaraes, ndo harazdes con-
Sistentes para a supervalorizacéo dater-
ra, fora as boas expectativas com rela
cdo aculturadasoja. “A terra, nareali-
dade, devevaler pelofluxo derendaque
ela pode proporcionar a quem a utiliza
na producdo”, afirma. E justamente ai
gue comegaapolémica. Guimaraes, que
acompanha este mercado ha muitos
anos, diz que grande parte da terra, no
Brasil, estd degradada pelo uso conti-
nuo com a pecuaria, deficiente na pro-
ducdo de carneeleite. “Essasterras ne-
cessitam de investimentos para sua re-
vitalizac8o, qualquer quesgaasuafina
lidade: pecuariaou agricultura’, alega.

A reversdo das expectativas otimis-
tas quanto a proxima safra de soja aca
bou causando uma estagnagdo nos ne-
gocios de compra, venda e arrendamen-
to de terras agricolas. Segundo Guima

Guimaré&es: néo ha razdes para a supervalorizagao das terras

Precos das terras em areas de fronteira agricola

US$/acre 2001 2002

Paranatinga/MT 12,04 14,25
Nova Ubiratd/MT 172,05 192,21
Brasnorte/MT 96,86 93,41
Cristalina/GO 111,83 94,52
Dianapolis/TO 92,90 83,58
Redencao/PA 27,53 36,95
Urugui/PI 34,41 41,38
Cerejeiras/RO 75,36 84,83
Boa Vista/RR 21,51 18,54
S&o0 Gabriel D'Oeste/MS 86,02 75,28

Fonte: FNP e Agroconsult

rées, pode haver alguma excecéo em
regifestradicionamente agricolas, onde
0 custo de producdo é mais baixo do
gue nas zonas de fronteiras. O prego da
terra também pode ser valorizado con-
forme sua aptidéo para atividades agri-
colas mecanizaveis e sua localizaggo.
Nesse caso, conta se a propriedade esti-
ver bem posicionada em relacdo a ob-
tencdo de insumos e a distribuicdo da
producdo. “A terraprecisaser agriculta
vel e estar localizada em regido que te-
nha logistica’, resume Guimar&es.
Vantagens do arrendamento —
Aqueles que decidirem ampliar as esca
las produtivas em 2005 terdo uma boa
dternativano arrendamento deterras, &fir-
ma o coordenador da Bolsa de Parcerias
e Arrendamento de Terras. Dessaforma,
explica, osagropecuaristas poderdo dire-
cionar seus recursos fi-
nanceiros para compra
de méaguinas, equipa-
mentos e outros insu-
mos indispensivels aos
negocios, ficando me-
nos dependentes de ca-
pitd de terceiros. “Néo
€ momento de imohili-
zar capita nacomprade
terras’, acredita. Guima:
rées diz que, num Pais
comooBrasil, comvas-
ta extensdo territorial, 0
quemaisfdtaédinheiro

Divulgacao

2003(a) 1° sem./ 2° sem./ % (c/a)
2004(b) 2004(c)

29,43 63,77 56,30 91,3%
233,81 332,62 277,89  18,9%
121,62 208,35 176,41  45,0%
158,65 241,46 241,29 52,1%
145,50 149,48 136,73  -6,0%

54,29 69,36 66,49 22,5%

64,15 117,32 91,56 42,7%
115,48 262,85 242,77 110,2%

30,18 52,08 61,66 104,3%
110,15 204,80 237,00 115,2%

para promover a producdo. “Ao optar
pelos contratos de arrendamento, o pro-
dutor ndo assume 6nus de imobilizacdo
em aquisicdo deimovel. Mesmo com os
pregos deterraem declinio, capita ainda
€ o fator de producdo mais escasso”,
completa Bastos.

E praticamente impossivel estabele-
cer prego médio da terra no Brasil em
funcdo dagrande extensdo territorial eda
diversidade das regifes quanto a aptidéo
cultural ealogistica. Por isso, quem esta
disposto ainvestir naaguisi¢do ou no ar-
rendamento deve estabel ecer afindidade
dadreaaser explorada. “ No caso daagri-
cultura tecnificada e comercid de gréos,
hano Pais regides com aptidéo e logisti-
ca de gpoio, mas que estdo com amaior
parte das terras ocupada com a bovino-
cultura. Nesse caso, € possivel adquirir e
arrendar glebas a pregos mais acessivels
do que em zonas agricolastradicionas’,
exemplificaGuimaraes.

Os desafios que esperam o agrone-
gOcio nos proximos anos vao atingir em
cheio o mercado deterras. “No entanto,
pode-setirar de tudo isso muitas e boas
licdes. Umadelas, aprincipa, éadeque
no Brasil, dosinsumos necessarios para
a execucdo de empreendimentos agro-
pecuarios, 0 mais abundante é aterrae
gue, em razdo desta fartura, seus pre-
¢os devem ser mais baixos e proporcio-
nais aos resultados produtivos que ofe-
rece’, gponta Guimarées. m
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AGUA que faz dobrar
a producao

Baixa remuneracéo obtida em 2004 desacelerou os
Negaoci os e NovVos investimentos em irrigacao no Pais
O setor da irrigacdo, como 0s
demais segmentos do agro

negdcio, viveu um momen-
to de ouro em 2003, em funcéo de o

tivamente 2004 ndo foi tanto assim”,
analisa Fernando Braz Tangerino
Hernandez, coordenador da area de
Hidraulica e Irrigacéo da Unesp de >

preco da soja puxar para cima are-
muneragdo do produtor rural. “ O ano
de 2003 talvez tenha sido o melhor
para a agriculturairrigada, mas efe-
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Ilha Solteira/SP. A valorizacdo de
commaodities agricolas trouxe, em
2003, um momento de euforia, es-
timulando os produtores as com-
pras. Segundo Hernandez, no entan-
to, em 2004 a realidade ja foi bem
diferente e os nimeros endossam
esse quadro: o preco da soja caiu
31%; o milho 16%; a cotacéo do tri-
go teve retracao de 19%, e ado al-
god&o, 40%. Dessa forma, as em-
presas precisaram baixar suas mar-
gens, o que, consequentemente,
também refletiu nas vendas de 2004.
Tradicionalmente, o setor deirriga-
cado vive abase de financiamento. E
se 0 ano néo foi tdo bom como se
imaginava, pelo menos na érea de
liberacdo de crédito haviam recur-
sos disponiveis.

Seguro da produtividade — A
irrigacdo funciona como um seguro
da produtividade, pois € um recurso
onde o produtor consegue contornar
o problema da falta de chuvas, tra-
balhando com produto de maior va-
lor agregado para atender mercados
mais exigentes em termos de quali-
dade. Além de obter condic¢des para
colher na hora programada e no me-
[hor momento para a comercializa-
¢ado. “O agricultor que faz plantio ir-
rigado consegue, em geral, potenci-
alizar asua producéo, permitindo ain-
da que ele possa colher um pouco
antes e vender seus produtos por um
preco melhor”, endossa Hernandez.

Ao avaliar a performance de in-
vestimentos destinados durante o
ano para a citricultura paulista, em
especial os produtores de laranja, o
coordenador da Unesp diz que esse
foi um dos segmentos que mais co-
laborou para o bom resultado alcan-
cado entre as empresas. Além disso,

0s produtores de gréos obtiveram
alguns resultados, um pouco maisti-
midos, mas suficientes para dar
movimentacao aos negocios. “No
cendrio atual, porém, airrigacdo no
setor de gréos é
um pouco mais
preocupante. Ja
para os produ-
toresdelaranja,
a situacéo esta
melhor”, analisa
Hernandez.
Desde 2000
esta em vigor
no Brasil uma
linha de crédito
especifica para
0 setor de irri-
gagdo. A reto-
madadosinves-
timentos nesta
areafoi resulta-
do damobiliza-
¢do das empre-
sas junto ao governo federal e hoje
as demandas sdo atendidas através do
Programa de Incentivo a Irrigacéao
e Armazenagem (Moderinfra).
Rentavel quando bem aplicada—
O coordenador daéreade Hidraulica
e Irrigacdo da Unesp cita a experi-
énciabem-sucedidade produtores de
laranja. Em sistemade sequeiro, eles
colhem em média duas caixas por
laranjeira, mas quando éfeito no sis-
tema por irrigacéo essamédiade pro-
ducéo salta para quatro caixas por
laranjeira. Em 2003 a caixa de la-
ranja chegou a ser cotada a US$
3,50, mas no ano passado, depois
de marco, voltou ao patamar dos
US$ 2,50 por caixa. O custo de pro-
ducdo sai em torno de US$ 1,20 a
caixa e mais US$ 0,50 o custo de

Preco baixo das commodities em 2004 resultou na estagnagéo dos investimentos em
eguipamentos de irrigagcao

Hernandez: ‘‘quem faz cultivo irrigado
consegue potencializar a produgéo’”

entrega, perfazendo um total de US$
1,70 de custo por caixa, contra 0s
US$ 2,50 para a venda.

“Ao considerar que a producao é
de duas caixas por laranjeiraem sis-
tema de sequeiro,
e com a irrigagéo,
essa producdo do-
bra, esse é o mo-
mento onde o pro-
dutor vai sentir a
diferencaaseu fa-
vor. Mesmo com
margens estreitas,
com o uso dairri-
gacdo eleteramais
rendimento e uma
melhora em sua
margem de lucro.
A média de custo
por laranjeira tem
umavariavel entre
R$ 12,00 e R$
15,00 por planta
irrigada’, diz Her-
nandez. No caso da soja, o produtor
tera uma variavel de custo minimo
de R$ 3 mil e maximo de R$ 4 mil
por hectare. As éreas de algodao ir-
rigado também vinham sendo um
bom fil&o de mercado, mas em 2004
sofreu com o impacto da queda de
commodities.

Outorgapelouso daagua— A
guestdo ambiental € um ponto sem-
pre muito discutido quando o assun-
to é 0 uso da agua para a irrigacéo
agricola. A lei diz quetodaa propri-
edade que utiliza esse sistema de
producédo precisa de um licencia-
mento ambiental, ou seja, de uma
autorizacéo para a outorga do uso
daagua, concedidapela AgénciaNa-
cional daAgua (ANA).

Ocorre que, de trés anos para ca,
surgiu uma duvida entre os produ-
tores, por causa da medida provi-
sbria 2.166/67, de 24 de agosto de
2001, que em seu paragrafo 3° do
artigo 4° diz que, para 0os empreen-
dimentos de baixo impacto ambien-
tal, aoutorga pelo uso da agua deve
ser concedida pel os Estados. “ Acon-
tece que esse é o grande problema:
ninguém sabe dizer propriamente o
gue é um baixo impacto ambiental”,
diz Hernandez.

Ele explica que devido & essa
confuséo o pedido de outorga/li-
cenga em muitos casos comegou a
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sofrer atrasos excessivos. “Quem
nao tem a outorga nao pode, por
exemplo, operar o conjunto de
moto-bomba a ser instalado na pro-
priedade. Houve casos de produto-
res que esperaram por até quatro me-
ses. Isso significa uma safra e o
produtor acaba perdendo muito
com essa morosidade no proces-
so0. Considero essa legislacéo de li-
cenciamento e outorga da agua um
dos gargalos que ainda persistem
no setor”, completou.

O tamanhoda irrigagdo — Atu-
almente, a agriculturairrigada ocu-
pano Brasil umaareade 3,2 milhdes
de hectares. Segundo estimativa da
Abid, o territério agricola irrigado
representa em torno de 16% da co-
Iheitanacional. O Rio Grande do Sul
€ 0 maior usuario da agriculturair-
rigada, em funcdo das lavouras de
arroz, enquanto S&o Paulo é outra
referéncia ao se destacar na citri-
cultura com uso importante dairri-
gacdo em pomares de laranja.

A irrigacéo éum
setor rentavel e es-
tratégico que vem
impulsionando den-
tro do seu ritmo a
economia desde as
décadas de 70 e
80, quando o go-
verno daquela épo-
cadesenvolveu vé-
rios incentivos
paraaproliferacdo
de diversos proje-
tos na area. Houve
até mesmo a cria-
¢do de um ministé-
rio para atender es-
pecificamente a
esse proposito:
promover o incre-
mento da agricul-
tura irrigada no
Pais. De |la para ca vérias mudan-
¢as aconteceram no ambito politi-
cO e socioeconémico-ambiental.
Agora, segundo os especialistas, 0

momento exige saber contornar a
vulnerabilidade de mercado, vis-
lumbrar oportunidades e impulsio-

nar novos investimentos. =
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MEIO AMBIENTE

agricultura nacional vive um

novo momento quanto as rela

¢Oesambientais. Passadaafase
de divulgacdo e conhecimento das no-
vas técnicas de producdo sustentéavel, é
horadeingressar naerado ambientalis-
mo de solugdes. Ou sgja, 0 produtor esta
consciente da necessidade de promo-
ver mel horias continuas nos padrdestec-
nol &gicos e de manejo, Ndo SO no senti-
do de garantir qualidade de produtos e
seguranca aimentar a populacéo e de
produzir gréos, fibras, 6leos, mas tam-
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bém agualimpa, biodiversidade e ame-
nidades climéticas.

“Vivemos um momento interessante
dahistérianaciona no quetangearela
¢do agriculturae meio ambiente. Logra-
mos afase do ambientalismo de denlin-
cia, quando diagnosticavamos os pro-
blemas e buscavamos convencer a so-
ciedade e os produtoresruraisque havia
impactos negativosimportantes que de-
viam ser minimizados, e que abase tec-
noldgicatilizadanaagriculturaprecisa-
vamudar”, constata o chefe de pesqui-

saedesenvolvimento daEmbrapaMeio
Ambiente, Geraldo Stachetti Rodrigues.
E tudo indica que no futuro o produtor
consciente tende a ganhar muito com
iSs0.

O cultivo ecol6gico jacomegaatra
zer 0s primeiros resultados aos grupos
de agricultores que investiram no cha-
mado cultivo organico. “N&o hadivida
de que existem os desconformes, que
tém olhos somente para sua vantagem
pessoal, em prejuizo de todos os outros.
Mas essesteréo sempre maioresdificul-




dades, com alegidacdo eafiscalizacéo.
Primeiro pela propria seleco dos con-
sumidores e, em segundo, dos produ-
tores conscientes, que exigirdo postura
positivaparaevitar quetodo o setor so-
fracom aimagem de perdulério degra-
dador ambiental.”

Essa mudanca é ainda mais impor-
tante em época de crescimento econd-
mico. O aumento desenfreado da pro-
ducdo agricola brasileira, como forma
de garantir ganhos tanto nabalanca co-
mercial quanto no bolso do produtor,

Strulr

Normas de desmatamento geram conflito

entre produzr para alimentar a crescente

demanda mundial ou preservar a natureza

indicaavanco no desmatamento, napo-
luic8o, na pressdo ambiental em gerd.
Prova disso foi a reducéo das taxas de
desmatamento em anos recentes, como
indicador darecessio econbmica. A pro-
pria evolu¢do econbmica do Pais tam-
bém é afetada por questdes ambientais.
“Is0 ocorre na construcéo de estradas,
naampliagdo de portos. O meio ambien-
tecondgtitui um entrave parao crescimen-
to”, acrescenta Jodo de Almeida Sam-
paio Filho, presidente da Sociedade Ru-
ral Brasleira(SRB).

Mas ndo basta evitar problemas fu-
turos. Também é importante convencer
0 produtor aresgatar 0 passivo ambien-
tal, recuperar aquilo que jafoi perdido.
“Com essa visdo positiva, estou con-
vencido que é possivel conter os im-
pactos negativos do presente e resgatar
0s do passado”, salienta Rodrigues. En-
fim, 0 que o produtor deve fazer para
proteger o meio ambiente? Diversifica
¢ao, integracdo, intensificagdo produti-
va. Estas s80 as palavras de ordem para
aagriculturatropical, principal menteno
que diz respeito aos produtores familia-
res, que assim podem ampliar seu dife-
rencia de produtividade, firmando o es-
paco que lhes cabe no cenério agricola
do Pais. Além disso, uma boa adequa-
¢80 tecnol 6gica e aderéncia aos zonea
mentos agroecol 6gicos gjudam a redu-
Zir 0S riscos e as perdas.

Contudo, nem sempre o produtor é
totalmente recompensado pelaagéo eco-
logicamente correta. Enquanto na Eu-

ropa e nos Estados Unidos os subsidios
agricolas protegem os produtores, fa-
vorecendo a manutencdo de servigos
ambientals, aagriculturabrasileiraéobri-
gada a buscar competitividade externa
para garantir a balanga comercial. Ou
sgja, 0 setor primério éresponsavel pelo
equilibrio de pregos internos via cesta
basica e ainda dimentar, como todos 0s
outros setores da economia, a carga tri-
butéria que busca cobrir os servigos da
dividado Estado. “Aquilo que hojevem
sendo considerado como restrigdo am-
biental, na verdade, € uma condicéo de
caréter mais geral de insercdo do setor
agricolae seu papel naeconomianacio-
nal”, dertaRodrigues.

A grande recompensa ao agricultor
por essa preocupacdo vira com o tem-
po. Sejaatravés de oportunidades de di-
versificagdo produtiva, com o turismo
rural, sgja por compensacao pela pro-
ducgo de &gua limpa, seqliestro de car-
bono, recursos genéticos da biodiversi-
dade, conservacdo de solos fértels para
as geragOes futuras. Mais do que cuidar
gpenasdasalideedo meio ambientepara
Seus parentes, amigos e vizinhos, o pro-
dutor brasileiro tem amissao de preser-
var 0 bem-estar dahumanidade. Afinal,
éaagricultura brasileiraque deveradli-
mentar a populacdo mundial, que cres-
ce a passo de um quarto de milh&o de
pessoas ao dia

“Esseritmo é, em s, absolutamente
insustentavel. O papel daagriculturabra
sileiraéfundamental nesse cenério, pri-
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meiramente para podermos alimentar e
vestir esse contingente populacional em
expansao”, acredita Rodrigues. 1sso sO
podera ser acancado com uma gestéo
ambiental da agricultura, empregando
tecnologia, préticas e formas de mangjo
gue permitam a obtencdo dos melhores
resultados nos territérios aptos a produ-
¢ao, garantindo a conservacao daqueles
mais bem designados a conservacéo e
aos servigos ambientais.

Nesse contexto, também € impor-
tantedestacar queagestéo ambiental bra-
sileiraprecisadeixar delado suaaparén-
ciapunitiva paraganhar destaque como
uma postura positiva no tocante a ges-
t8o ambiental dos territérios rurais. Por
exemplo, enquanto nos Estados Unidos
alei que regula a qualidade da agua de-
nomina-se Lei daAguaLimpa (“Clean
water act”), umareferénciapositivapara
conformidade, no Brasil temosa“Lei de
CrimesAmbientais’, o queimplicapos-
turapunitivae negativa.

Lel ambiental — A lei ambiental
brasileiraéum ponto polémico narela
¢do entre meio ambiente e agricultura.
Ha os que argumentam que o Cédigo
Florestal impde margens de areas pro-
tegidas além da capacidade de alguns
produtores. Segundo o presidente da
SRB, aquestdo florestal devera ganhar
destaque no ano de 2005. Sampaio Fi-
Iho explica que, em S&o Paulo, produ-
tor que ndo tenha um minimo de 20%
da &rea com reservas florestais ndo re-
cebe crédito. Normas como essa pre-
judicamaproducdo esdoinviaveisprin-
cipalmente em areas de pequenas pro-
priedades, o quetambém ocorreno Rio

_l.ll.'l
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Rodrigues: *‘ areasdereserva sio essenciais
na conservacdo do meio ambiente”
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Queimadas sdo o exemplo tipico do descuido com o meio ambiente em &reas preservadas

Grande do Sul e no Parand. “ O gover-
no de Séo Paulo queria implementar
essa norma em 2004, mas como nao
houve tempo, foi deixado para 2005.
Tememos que o0 tema volte a discus-
sd0”, alerta Sampaio Filho.

Os limites impostos a érea agriculta:
vel sfo chamados de Reserva Legd. Es-
sas &reas devem estar presentes em to-
dos os estabelecimentos rurais e conter
formacao floresta em extensdes que va
riam de 20% nas regifes de Mata Atlan-
tica até 80% nas regides da Floresta
Amazonica. “ Essas terras cumprem pa
pel fundamenta naconservacéo domeio
ambiente, pois sBo designadas a prover
servigos nas propriedades, podendo re-
ceber muitos usos de interesse dos pro-
dutores’, informa.

Nessa idéia de proteger regides in-
tactas, Rodrigues, da Embrapa, desta-
caque as Aress de Preservacdo Perma-
nente (APPs) tém importancia compro-
vada cientificamente a0 meio ambiente.
“Quando registramos faltade dguapara
abastecimento nos centros urbanos, ou
observamos os rios enlameados, isso é
resultado daausénciade matasciliarese
de encostas, que sdo APPS’, sdlienta. O
proprio assédio de pragas haagricultura
€ parcia mente causado pelaeliminagéo
desseshéhitatsnaturais, que servem para
a reproducdo de animais, figurando
COMo iNimigos naturals dessas prages,
0 que resulta no aumento de necessida-
de do uso de agrotoxicos para controle
das pragas nas lavouras.

A questdo do desmatamento ja traz

preocupacdes de maior alcance. Em
2004, calcula-se que a area desmatada
no Pais tenha alcancado 25 mil quil6-
metros quadrados, a despeito de pro-
postas de programas governamentais
interministeriaisde combate aessaacao.
“Se considerarmos que cerca de 50%
dos 110 milhdes de hectares de pasta-
gens no Pais estéo em estagios de degra-
dacdo, e que aintegracdo agricultura-pe-
cuariaem plantio direto, e com incorpo-
racdo do silvopastoreio, pode ampliar a
produtividade e ainda produzir madeira,
temos a capacidade de multiplicar apro-
ducdo sem necessidade de desmatar mais
um Unico hectare”, sugere Rodrigues. To-
davia, iss0 SO seria possivel com uma
politica que va orizasse a eficiéncia pro-
dutiva, ndo com acbes de comando e
controle, que sdo ineficazes e de dificil
implementacdo efiscalizagéo.

Segundo o presidente da SRB, acima
de tudo € necessario bom senso parade-
finir essas questBes. “E preciso olhar a
lei ambiental com um olhar menosideo-
I6gico e ter mais bom senso”, diz. E o
gqueaminisrado Meio Ambiente, Marina
Silva, chamadetransversaidade. Ousga,
€ certo que o Pais precisa preservar o
meio ambiente, mas esses cuidados n&o
devem chegar aum extremo quelimitem
0 crescimento econdmico. Um exemplo
€ 0 caso de projetos para construgéo de
hidrelétricas que acabam sendo sus-
pensos por questdes ambientais, em um
momento que se sabe que o Paisterane-
cessidadedemaior geracéo deenergiapara
fomentar seu crescimento econdmico. =

A Granja.
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AGRICULTURA FAMILIAR

de TODOS

A agricultura familiar em 2005 enfrentara rigorosas

provacdes pelo atual cenario que se desenha no setor

primario no Brasil. Mas, ao contrario da agricultura

empresarial, tera boas chances de navegar em aguas

menos turbulentas em razdo de uma de suas

caracteristicas. a diversificagéo

ano de 2005 serd bom paraa

agriculturafamiliar? A inquie-

tacdo procede, afinal osven-
tos para a agricultura como um todo
ndo deverdo ser muito favoréveis
neste ano. O aumento de custos de
producdo é uma realidade que tam-
bém atingiu as lavouras dos familia-
res, assim como eles igualmente se-
réo afetados pela decepcionante rea-
lidade das cotacdes ladeira abaixo.
Além disso, nos recentes anos de
“vacas gordas’, nem todos conse-
guiram se capitalizar como 0s pro-
dutores empresariais, assim como
investir em tecnologia paratornar as
propriedades mais qualificadaseren-
taveis. Em contrapartida, porém, por
maiores que sejam as dificuldades, a
agricultura familiar podera ser pre-
servada dos tempos sombrios por
uma de suas principais caracteristi-
cas: a diversificacdo. Se uma cultu-
raou criacao estiver dando prejuizo,
outra podera segurar as pontas na
propriedade.

A facilitacdo do acesso ao crédi-
to € um dos principais anseios para
2005 de quem vive na agricultura
familiar. N&o se contesta que o Pro-
gramaNacional de Fortalecimento da

Agricultura Familiar (Pronaf) é uma
iniciativa interessante. O volume de
recursos (R$ 7 bilhdes no ano-safra
2004/2005) esta aguém do que as li-
derancas do segmento reivindicam,
mas nao € um valor desprezivel, e
as suas taxas de juro sdo baixissi-
mas se comparadas as demais linhas
de financiamento disponibilizadas a
sociedade. No entanto, apenas um
em cada trés agricultores familiares
se beneficia do Pronaf. Os demais
costumam ser barrados pelas exigén-
cias bancarias — leia-se a burocracia.
Na safra passada, por exemplo, 1,4
milh&o de familias de um universo de
4,1 milhdesfoi beneficiadapelalinha
de financiamento. Por isso, R$ 900
milhdes ofertados pelo governo ndo
deixaram as agéncias bancérias.
“Faltam condic¢Oes estruturais
para acessar um banco”, analisa
Marcos Antonio de Oliveira, técnico
de cadeias produtivas do Departa-
mento de Estudos Socioecondmicos
Rurais (Deser), do Parana. Elediz que
as linhas de crédito muitas vezes res-
tringem necessidades dos agriculto-
res, como a aquisicao de insumos
para a agricultura organica — um ni-
cho que tem atraido muitos produto-

resfamiliares. “ A grande dificuldade
no Banco do Brasil ao conceder fi-
nanciamento € aceitar colocar outros
insumos que ndo os tradicionais, 0s
quimicos’, avalia Oliveira. Mas ad-
mite que os juros do Pronaf sdo os
mais baratos do mercado. E espera
que, na safra 2004/2005, o nimero
de agricultores beneficiados realmen-
te atinja 1,8 milh&o, meta do Minis-
tério de Desenvolvimento Agrario
(MDA). Caso isso ocorra, represen-
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ao alcahce
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tara exatamente o dobro damédia de
quatro anos-safras anteriores ao re-
corde de 2003/2004. Um avanco,
sem duvida.

O sistema cooperativista, umaes-
pécie de grande guarda-chuva que
amparaboa parte dos agricultoresfa-
miliares, sugere mudancas para fa-
cilitar o acesso ao crédito. Para Nei-
vor Canton, presidente da Organiza-
¢8o das Cooperativas de Santa Cata-
rina (Ocesc), seria mais pratico que
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0s bancos cooperativos ficassem
responsaveis por um volume maior
de recursos. Segundo ele, a rede de
cooperativas de crédito espalhada
pelo Pais ndo tem recebido a mesma
atencdo na hora do rateio do dinhei-
ro. O Banco do Brasil monopoliza
70% do Pronaf. “O governo tem va-
cilado nas linhas de crédito coope-
rativas’, analisa. “Por que manter o
crédito atrelado a um banco? O pro-
dutor ndo se sente em casa’, argu-
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menta. “O agricultor familiar ainda
entende que existe excesso de buro-
cracia para o crédito”, complemen-
ta. Além disso, segundo o dirigente,
o Pronaf precisa estar disponivel por
12 meses, jaque hainiciativas fami-
liares que sdo atemporais. “ Qual quer
projeto tem que esperar 0 ano intei-
ro”, critica

Otitular da Secretariada Agricul-
tura Familiar, vinculada ao MDA,
Walter Bianchini, defende que se
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“avangou muito
no processo de
simplificacdo”
daslinhas de cus-
teio para o agri-
cultor familiar.
No entanto, ad-
mite que real men-
te sdo criteriosas
as exigéncias de
garantia para os
créditosdeinves-
timentos, por im-
plicarem emprés-
timo de quantias
mais vultosas e
prazos mais lon-
gos. Nesse caso, reconhece, os ban-
COs sdo mais rigorosos. Mas Bian-
chini citaumasérie de alteragbes que
facilitaram aaproximac&o do agricul-
tor aos recursos. Lista a renovagéo
automaética do empréstimo na safra
seguinte, a possibilidade de o agri-
cultor se beneficiar das linhas para a
agriculturaempresarial e ndo ser des-
qualificado para o Pronaf, a oferta
do microcrédito (linha de R$
1.000,00, com 25% de subsidio) e
assim por diante. “ O crédito no Nor-
deste mais que dobrou”, argumenta,
e lembra que o Pronaf foi acessado
em quase 5 mil municipios.

Além deproduzir, comercializar
bem — Ter em maos todas as condi-
cdes para produzir, a comecar pelo
crédito, é fundamental. Mas o pro-
cesso produtivo tem outros estagios,
como um dos que mais “derrubam”
o agricultor familiar: a comercializa-
cao. Afinal, historicamente, ele foi
preparado para gerar o produto e ndo
paravendé-lo. Até por isso a Federa-
¢do dos Trabalhadores na Agricultu-

Bianchini: ““ha muitas exigéncias de
garantia de crédito para investimento”

rano Rio Grande
do Sul (Fetag/
RS) priorizardem
2005 justamente
a organizacéo da
comercializagéo.
“O agricultor pre-
cisa de escala.
Como um shop-
ping. Produzir
sozinho néo vai
resolver”, afirma
Ezidio Pinheiro,
presidente da en-
tidade, referindo-
se as agroinduls-
trias familiares.
Para Pinheiro, o agricultor familiar
n&o se organiza na hora da comercia-
lizac&o e cabe a organizagGes como a
Fetag oferecer essa orientagdo. Da
mesma forma, Pinheiro lembra que o
agricultor ndo pode ver no vizinho um
concorrente, mas sim um aliado, um
parceiro. Por isso, a unido de pe-
guenos constitui-se numa arma po-
derosa no competitivo mercado.
Precojusto épreco regulado —
O produtor familiar de hortigranjei-
ros Ivo Scheunmann, de Monte Bo-
nito, em Pelotas/RS, espera mais
apoio das diferentes esferas publi-
cas e, a0 mesmo tempo, mostra-se
apreensivo com algumas mudancas
locais e com uma alteracdo da le-
gislagdo. Scheunmann, que também
€ o0 presidente da cooperativa de co-
mercializagdo Sul Ecolégica—orga-
nizacdo que envolve 200 agriculto-
res familiares ecol6gicos dos mais
diversos produtos—, avalia que o go-
verno federal deveriaregular o mer-
cado para assegurar um preco jus-
to. “Trabalhamos com produtos

[J SBo mais de 4,1 milhdes de es-
tabelecimentos familiares, o equiva-
lente a 84% dos imdveis rurais do Pais.

[7 Quase 40% do Valor Bruto da
Produgdo Agropecuaria nacional
vem da agricultura familiar. Séo
aproximadamente R$ 60 bilhdes
anuais.

[] Sete de cada dez trabalhado-
res do campo estdo ocupados em ati-
vidades familiares.

O tamanho da agricultura familiar

[J Do total de alimentos consumi-
dos no Pais, a agricultura familiar
produz:

- 84% da mandioca

- 67% do feijdo

- 58% da producéo de suinos

- 54% da bovinocultura de leite
- 49% do milho

- 40% de aves e ovos

pereciveis. Tem altos e baixos. A
oferta e a procura regulam o mer-
cado. N&o temos garantias’, anali-
sa. A Sul Ecoldgicafornece ao pro-
grama Fome Zero, com o qual fir-
mou contrato de um ano, e também
a merenda escolar local. O proble-
ma é que, com a troca do comando
politico municipal, ndo ha um indi-
cativo se 0s contratos para a rede
escolar (que variam entre trés e seis
meses) serdo renovados.

Mas Scheunmann ndo esconde
uma expectativa em especial em re-
lacdo a 2005: mudancas na lei da
certificago organica. Noinicio des-
te ano devera ser regulamentada
uma nova legislacdo para a conces-
sdo do selo de produto organico ou
ecol6gico, uma exigéncia cada vez
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Pinheiro: em 2005 a Fetag vai priorizar
a organizacao da comercializacdo

maior do mercado. Podera ser
aprovada a chamada certificacéo
solidaria, implementada nos trés
Estados sulistas pela Rede Ecovi-
da, pela qual o selo que atesta ser
0 produto um legitimo orgéanico
seré outorgado em conjunto por téc-
nicos e pelos proprios produtores —
gue se organizardo em nucleos. O
custo vai ficar significativamente
reduzido. Afinal, ndo serafeito por
uma certificadora convencional tra-
dicional, que cobra precos de mer-
cado. Atualmente, a Sul Ecologica
ndo certifica os produtos de seus
associados, mas passara a fazé-lo
assim que a nova legislacao estiver
em vigor. “Para n0s serd uma ga-
rantia’, revela. m
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Malis no bolso

do produtor

O agricultor bragleiro ja € expert emdriblar as adversdades. Mas, com a ajuda
do governo, essa tarefa ficaria bem mais facil. Enfrentar as intempéries climéticas,
as pragas e as cotagdes na hora da comercializacéo sao tarefas complicadas,
mas seriam amenizadas caso o produtor tivesse a seguranca do acesso facil ao crédito
rural. ESta é uma das principais lutas do setor, que V€ no aumento da liberacdo
de recursos e no fim do endividamento dois grandes estimul os para enfrentar
0s desafios de 2005

agricultura brasileira € muito
diversificada, mas o produtor,
independente da regido, tem
uma caracteristica comum: ndo de-
sistir em meio a tantas dificul dades.

N&o se trata apenas da dependéncia

do clima, do ataque de doencas ou da
comercializacéo dos produtos. O agri-
cultor sofre diretamente com a falta
de crédito rural, que esta longe da
realidade dos paises desenvolvidos.
Basta uma comparacdo rapida para

ver que as diferencas sdo gritantes.
No Primeiro Mundo, um percentual
da receita proveniente da producéo
volta para o agricultor em forma de
auxilio financeiro, o chamado subsi-
dio. Em diversos casos, 0 apoio che-
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ga a 40% da receita. Para o arroz, o
subsidio injetado gira em torno de
80%. O indice é de 50% para 0 agU-
car e 48% parao leite, levando-se em
conta, em todos os exemplos, a mé-
dia praticada nessas nagoes.

Nada parecido com o que ocorre
em territério nacional. “Apesar de o
Plano Safrater apresentado um volu-
me relativamente bom de recursos, as
falhas acabaram prejudicando suaapli-
cacao”, afirma Glauco Carvalho, eco-
nomistadaMB Associados. Enquanto
a programacao de recursos para cus-
teio e comercializagdo cresceu 34% na
safra 2004/2005 na comparagdo com
a anterior, no mesmo periodo, 0s ju-
ros controlados aumentaram 8%, en-
guanto que osjuros livres tiveram um
salto assustador, chegando a 130%.
“Com taxas de mercado, o produtor
acabainviabilizado, porque asmargens
sd0 cada vez mais baixas e 0s juros
mais altos’, argumenta Carval ho.

Apesar de o volume de crédito ao
produtor ter se mantido nos mesmos
patamares da safra passada, 0 aumen-
to do custo dos insumos, que ficou
em 20% na média, acaba reduzindo o
potencial para a area plantada, o que
significaumaquedareal no plantio. “E
preciso haver incentivo, especialmen-
te quanto a capital de giro”, alega o
economista. Outra medidaimportante
€ o fim da burocracia na liberacdo de
recursos. “ Se a autorizacéo de crédito
fosse mais agil, uma gama maior de
agricultores seriacontemplada’, acre-
dita Carvalho. Segundo ele, a avalia-
¢do de risco acaba sendo um limita-
dor, o que pode elevar também o endi-
vidamento, ja que a rentabilidade do

- - -

setor primario esta pior.

A perspectivalevaem contao con-
texto da safra de gréos 2004/2005. O
economista cita 0 aumento
significativo dos custos de
producéo, aquedados pre-
¢os agricolas (especial-
mente da soja), au-
mento dos recursos
do Plano Safra so-
mente com juros li-
vres (o que signifi-
ca um custo eleva
do), gargalosdein-
fra-estruturae adi-
ficuldade em finan-
ciar por meio da
soja verde, com a
guebrade contratos
ocorrida na safra
2003/2004. A fragi- P
lidade nos contra-
tos é umadas ques-
tGes que mais preocupa. “ Precisamos
avancar muito ainda nesta parte’, ga-
rante ele.

Setor quer juros pré-fixados —
O agricultor tem um aiado de peso na
luta por uma definicéo quanto ao cré-
ditorural. A Confederacdo Nacional da
AgriculturaePecuériado Brasil (CNA)
desenvolve uma série de agdes para
mel horar asituagdo do produtor. O pre-
sidente da Comisséo Nacional de Cré-
dito Rural daentidade, Carlos Sperot-
to, lembra que ha 11 anos o setor pas-
sou por um momento de endividamen-
to crescente, aponto deinviabilizar os
produtores. “Nos Ultimos trés anos,
estamos convivendo com o total des-
monte das linhas com juros pré-fixa-
dos’, reclama o dirigente.

Inadimpléncia: queda dos pregos das commodities influencia na tomada de crédito

Carvalho: *‘falhas prejudicaram a
aplicacdo dos recursos do Plano Safra’”

Um dos fatores que
mais preocupa é que 0
dinheiro quedeveriaser

destinado para quem
esta no cabo da enxada
acaba sendo des-
virtuado evai para
outros segmen-
tos. “Os parcos
recursos da agri-
cultura estéo sen-
do delapidados, e
justamente do se-
tor que é integral-
mente responsa-
vel pelo superavit
dabalancacomer-
cia”, adverte. De
janeiro a outubro
de 2004, a balan-
cado agronegdcio
atingiu um supe-
révit de US$ 29,02
bilhdes, resultado de exportacdes de
US$ 33,054 bilhdes e importagdes de
US$4,025 bilhdes. “ Com o fechamento
dosnumeros, o setor deveraser o prin-
cipal responsavel pela sustentacéo do
saldo positivo do conjunto da balanca
comercial brasileira, estimado em US$
33 hilhdes pelo Banco Central para
2004”, destaca Sperotto.

Paraa CNA, uma das boas notici-
as de 2004 foi aimplantacdo do segu-
ro rural, com aregulamentacdo daL el
10.823/03. Segundo a confederacéo,
0 seguro rural comega a ser operado
na safra 2004/2005, atendendo as cul-
turas de milho, macé e soja, com ao-
cacdo de R$ 18,8 milhdes, mas ape-
nas R$ 2 milhdes sendo efetivamente
aplicados. A entidade luta para mudar
0 volume de recursos colocados a dis-
posic¢do pelo governo. O presidente da
Comisséo de Crédito Rural destacaque,
enguanto a necessidade do setor € de
R$ 100 bilhdes por ano, o governo
anunciou a liberacdo de R$ 17,8 hi-
Ihdes. “Nosso maior temor € que, em
2005, o crédito sgja extinto”, dispara
Sperotto.

Cautela com os investimentos —
Diante de um cenério de incertezas,
arecomendacado da CNA é de caute-
la nos investimentos. “O produtor,
mais do que nunca, precisaadminis-
trar suas planilhas de custo”, acon-
selha Sperotto. Isso ndo significa
parar de crescer ou de produzir. “Va-
mos até aumentar a producao, mas,.

o
S
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CREDITO

Objetivos

Estimular os investimentos rurais
feitos pelos produtores ou pelas coo-
perativas rurais; favorecer o custeio,
a producgdo e a comercializacédo de
produtos agropecuarios; fortalecer o
setor rural, notadamente no que se
refere a pequenos e médios pro-
dutores; incentivar a introdu-
¢ao de métodos racionais no
sistema de producéo.

Atividades financiadas

Custeio das despesas nor-
mais de cada ciclo produtivo;
investimento em bens ou ser-
Vicos cujo aproveitamento se
estenda por varios ciclos pro-
dutivos; comercializacdo da
producgdo.

Quem utiliza

O produtor rural (pessoa fi-
sica ou juridica); cooperativa de
produtores rurais; e a pessoa fi-
sica ou juridica que, mesmo ndo
sendo produtor rural, se dedique
a uma das seguintes atividades:

- pesquisa ou producdo de mu-
das ou sementes fiscalizadas ou cer-
tificadas;

- pesquisa ou producdo de sé-
men para inseminacao artificial;

- prestagcao de servicos mecani-
zados de natureza agropecuaria, em
imoveis rurais, inclusive para a pro-
tecdo do solo;

- prestacdo de servigos de inse-
minacao artificial, em iméveis ru-
rais;

- exploracdo de pesca, com fins
comerciais.

Desvendando o crédito rural

Assisténcia técnica

Cabe ao produtor decidir a neces-
sidade de assisténcia técnica para
elaboracgdo de projeto e orientacao,
salvo quando considerados indispen-
saveis pelo financiador ou
guando

exigidos em operacdes com re-
cursos oficiais.

Exigéncias para concessao

Idoneidade do tomador; apresenta-
¢éo de orgcamento, plano ou projeto,
exceto em operagdes de desconto de
Nota Promissoria Rural ou de Duplica-
ta Rural; oportunidade, suficiéncia e
adeguacdo de recursos; observancia de
cronograma de utilizacdo e de reembol-
so; fiscalizacdo pelo financiador.

Garantias
As garantias sdo livremente acerta-

Fonte: Portal www.vidaeconomica.com.br

das entre o financiado e o financia-
dor, que devem ajusta-las de acordo
com a natureza e o prazo do crédito.
Penhor agricola, pecuéario, mercan-
til ou cedular; alienagdo fiduciéria;
hipoteca comum ou cedular; aval ou
fianga; outros bens que o Conselho
Monetério Nacional admitir.

Despesas

O crédito rural esta sujeito a re-
muneracao financeira; imposto sobre
operacoes de crédito, cAmbio e segu-
ro, e sobre operaces relativas a titu-
los e valores mobiliarios; custo de
prestacao de servicos; adicional do
Programa de Garantia da Atividade
Agropecuaria (Proagro); sangées
pecuniarias. Nenhuma outra despe-
sa pode ser exigida do mutuario,
salvo o exato valor de gastos efetu-
ados a sua conta pela instituicao
financeira ou decorrentes de ex-

pressas disposicoes legais.

Taxas de juros

Recursos controlados: 8,75% a.a.,
exceto no Programa Nacional de Fi-
nanciamento Agricola Familiar (Pro-
naf), que é de 5,75% a.a. para custeio
e 4% com rebate de 25% a.a. para in-
vestimento; Os financiamentos do Pro-
naf estdo ainda sujeitos a variagdo de
preco minimo com base na equivalén-
cia em produto; recursos ndo contro-
lados: livremente pactuados entre as
partes; recursos das operacdes ofici-
ais de crédito destinados a investimen-
tos: taxa de juros de longo prazo
(TJIPL), acrescida de taxa efetiva de
juros fixada semestralmente pelo Con-
selho Monetario Nacional.

vamos fazer isso com muito cuida-
do”, reforca o presidente da CNA,
Antbnio Ernesto de Salvo. As adver-
téncias sdo para evitar a0 maximo
um novo ciclo de endividamento.
Sperotto diz que o setor passou uma
falsaimagem de capitalizacdo quan-
do investiu na compra de maquinas,
para modernizar 0 parque de magui-
nario agricola. “E preciso lembrar
gue os contratos tém 20 anos para
serem amortizados”, assinala ele.
Soma-se a isso o custo elevado da
lavoura, o que prejudica a capacida-
de de pagamento.

Outro fator que influencia neste
cendrio € aqueda dos precos médios
das commodities que, segundo a
CNA, pode gerar inadimpléncia no
pagamento das parcelas de custeio e
deinvestimento. “ Muitos produtores,
no final de 2003, empolgados com
as boas projecoes para a comerciali-
zacdo, fizeram investimentos pesa-
dos, mas enfrentaram queda de ren-
tabilidade, o que compromete a ca-
pacidade de pagamento. Por este
motivo, serd preciso adotar politicas
de sustentacdo de precos na nova
safra para impedir maiores compro-

metimentos da renda rural”, dizem
0s técnicos da entidade.

A propostafeitapela CNA noini-
cio de 2004 continua valendo para
este ano. A confederagdo quer viabi-
lizar um volume maior de crédito
controlado ao setor rural para cus-
teio e comercializacdo. Todo cuida-
do é pouco para evitar a queda de
renda no setor em 2005 e manter o
nivel de empregos. De janeiro a ou-
tubro de 2004, o setor criou quase
250 mil novos postos de trabalho,
contra 191 mil no mesmo periodo do
ano anterior. m
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MERCADO INTERNO

" El N Ao
determinar

'RENJABICIDABRE *

Apbs quatro anos, fendmeno climatico volta a ser ameaca a produtividade

dos campos brasileiros. Por outro lado, o crescimento econdémico e a elevacdo da

massa salarial devem motivar um maior consumo no Pais

climaseraum dosfatores de-

cisivos para os resultados

agricolas em 2005. A previ-
séo de ocorréncia do fenébmeno El
Nifio - que provoca seca na regiao
Nordeste do Pais e chuvas no Sul -
deveréd afetar a produtividade das la-
vouras e, conseqlientemente a lucrati-
vidade da atividade no mercado inter-
no. “Acredito que teremos um ano
muito parecido com o quetivemosem
2004, com excegado do clima, que tera

presenca do El Nifio depois de quatro
anos normais’, diz o diretor do Insti-
tuto de Economia Agricola (IEA) da
Secretaria de Agricultura e Abasteci-
mento de S&o Paulo, Nelson Batista
Martin.

O fenbmeno pode afetar a expec-
tativade producéo recorde de 134 mi-
|hGes de tonel adas previstas para 2005,
um volume 12,5% superior a safra
2004, de 119 milhdes de toneladas.
Contudo, nem todos os analistas con-

cordam com as estimativas do Insti-
tuto Brasileiro de Geografia e Estatis-
tica (IBGE). Segundo Martin, o Pais
deve colher entre 115 milhdes de to-
neladas e 125 milhdes de toneladas, o
gue ainda depende dos impactos da
ferrugem asiatica sobre o cultivo de
soja. Mas as chuvas previstas para a
épocade colheita(marco, abril emaio)
podem elevar aindamaisataxade per-
da. Os cuidados devem ser redobra-
dos no més de janeiro nas lavouras de
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feijéo, milho e sojaprecoce. Em abril,
as atencdes se voltam para a colheita
de soja e de algodéo no Centro-Oeste.

Se a meteorologia é um tanto in-
certa, uma garantia os agricultores
podem ter em 2005: a demanda inter-
na do Pais estard bem mais aquecida,
em fungdo do aumento dos rendimen-
tos e do emprego na populacéo brasi-
leira. Depois de momentos delicados
da politica econdmica nacional, o go-
verno do presidente Luiz Inacio Lula
da Silva colhe os primeiros resultados
nos indices sociais e fecha o ano de
2004 com um crescimento econdmi-
co proximo de 5%. “Os numeros do
IBGE est&o indicando um aumento nos
gastos das familias brasileiras depois
de muito tempo de reducéo do salario

médio. As pessoas estdo se empre-
gando e isso cria um processo favo-
ravel para uma recuperacao lenta,
porém consistente do mercado inter-
no”, constata o secretério de Politi-
caAgricolado Ministério daAgricul-
tura, lvan Wedekin.

A massa salarial, que teve um
crescimento de 4% em 2004, devera
manter essatendénciae subir mais 3%
em 2005. Esses dados ganham des-
taque ao se falar do setor primario,
pois, apesar da tendéncia exportado-
ra do Pais, 80% do que o agroneg6-
cio produz é consumido no mercado
interno. “Esse crescimento do con-
sumo € positivo para todas as cadei-
as, apesar desse desempenho néo ter
amesma vel ocidade da nossa produ-
¢ao”, salienta.

Caréncia de insumos — Um dos
problemas enfrentados pelos agricul-
toresem 2004 e que deve perdurar este
ano é a ata dos insumos. O regjuste
do aco tornou as maquinas e imple-
mentos mais caros, assim como a ata
dos combustiveis que elevou o custo
do transporte rodoviéario, responsavel
por 80% da locomocédo dos grédos de
exportacéo dazonarural paraaportu-
aria. E importante destacar os garga-
los logisticos que impedem o desen-
volvimento de cultivos até mesmo no
mercado interno. “Além do custo do
combustivel também ha maior gasto
com manutencao da frota de cami-
nhdes em funcdo das condigdes das
estradas’, alerta Martin.

Outra queixa freqUente, principal-
mente entre os triticultores do Sul do
Pais, € afaltade uma politicade esco-
amento eficiente que permita mandar
lotes de trigo para mercados como o
nordestino. O Programa de Escoamen-
to de Producédo (PEP) ndo tem sido
visto pelos produtores como alternati-
va em funcéo do dificil acesso. “Nao
adianta se ofertar R$ 200 mil, R$ 300
mil gquando se precisade R$ 3 bilhdes.
O setor primério traz emprego e re-
ceita para o Pais e é tratado como
mendigo. Produtor que ndo é assenta-
do ndotemdinheiro”, reclamaMartin,
referindo-se as diferencas orcamentéa-
rias entre o Ministério da Agricultura
e Ministério do Desenvolvimento
Agrario em 2005.

Segundo o secretario de politica
agricolado Ministério daAgricultura,
0 governo jaencaminhou ao Congres-

so pedido de R$ 530 milhdes e hauma
emenda no Senado para uma locacéo
adicional de R$ 2 bilhdes para o or¢ca-
mento. “Sempre vai faltar dinheiro.
Estamos tentando esticar essas verbas.
E preciso mobilizagdo do setor para
sensibilizar o Congresso Nacional em
relacdo aos pleitos do agronegdécio”,
defende.

A falta de crédito com apoio do
governo federal acaba obrigando o
agricultor a optar por formas mais
caras de financiar sua lavoura. Afi-
nal, dinheiro barato esta escasso no
mercado. Uma das estratégias tem
sido a compra a prazo, pela qual o
produtor acaba pagando juros pesa-
dos, o que dificulta ainda mais sua
situagdo financeira.

Destaque da lavoura — Entre as
culturas que v&o se destacar em 2005
esta a cana-de-acUcar, que devera ter
aumento de oferta, motivada pela ex-
celente situacéo das exportacfes de
alcool. Jao café deverater incremen-
to dos pregos devido areducéo de 20%
da producéo. Produtos como a batata
e o tomate, que ja tiveram aumento
consideravel em 2004, também man-
tém tendéncia de alta em 2005. Isso
porque os problemas climéticos podem
afetar diretamente alavoura.

Mas s80 as carnes que prometem
galgar novos mercados. “Ha setores
gue estéo voando em céu de brigadei-
ro. Os precos baixos da soja e do mi-
Iho véo reduzir custos da avicultura e
asuinocultura, permitindo aumento do
rebanho e do plantel”, diz Wedekin,
alertando queisso pode impactar dire-
tamente no aumento do consumo in-
terno de proteinaanimal.

A crise de precos de que tanto se
fala limita-se aos gréos que concen-
tram cerca de 40% da producgéo agro-
pecuariado Pais. Regulados pel o mer-
cado internacional, asojae o milho ti-
veram queda na cotacdo em razéo da
boa colheitano Hemisfério Norte e se
encontram encurralados entre a baixa
e aatados custos de producéo. “Ain-
da é cedo para saber como ficaréo os
pregos em 2005. Antes é preciso con-
ferir como serd a nova safra dos Esta-
dos Unidos’, diz Martin. Por isso, o
momento € de enxugar os gastos. “O
produtor precisa ser eficiente e traba-
[har com custo minimo apesar das al-
tas de 20% dos pesticidas e de 10%
da m&o-de-obra’, recomenda.
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Wedekin: *‘crescimento do consumo € positivo,

embora sem a mesma velocidade da nossa producéo’

A rainha dos campos — Apesar
desse cenario, dados do IBGE indi-
cam que 0 maior incremento na safra
2005 ocorrera na soja, cuja producdo
crescerd 29%, para 63,2 milhdes de
toneladas. O crescimento é resultado
da falta de opc¢do ja que as culturas
concorrentes, a exemplo do milho,
também estdo com cotacdo em bai-
xa. Entre os produtos que v&o apre-
sentar crescimento na safra2005 tam-
bém merecem destague o feijdo em
gréo 12 safra (11,65%) e o milho em
gréo 12 safra (3,35%). As variagOes
negativas vao ser registradas no al-
godéo herbaceo (-2,43%), amendo-
im em casca 12 safra (-5,88%) e ar-
roz em casca (-3,17%). E quando
se fala de arroz, a situacdo é mais
delicada. Lotes do gréo vindos de
paises do Mercosul estdo deprecian-
do os precos e alarmando principal-
mente os adeptos do cultivo irriga-
do. No Rio Grande do Sul, maior
produtor de arroz do Pais, a produ-
¢do para 2005 apresenta uma redu-
cdo 7,74%, situando-se em 5,847
milhdes de toneladas.

Mas o que se pode esperar do go-
verno federal em 2005? Segundo We-
dekin, a questdo tributaria deve ser
alvo das atengBes, ja que a desonera-
cao dos produtos da cesta basica é
uma das antigas reivindicacdes do
setor produtivo. “O Brasil é um dos
poucos paises que ainda tem tributa-
¢ao elevada sob essas mercadorias’,
informa. Outro projeto que vem sen-
do trabalhado pelo Executivo é uma

MERCADO INTERNO

forma de agilizar o registro
de defensivos agricolas de
forma que se permita redu-
cao de custo agricola.

Titulos financeiros —
Entre as novidades parao ano
também estaacriacdo decin-
co novos titulos agricolas. O
Certificado de Depoésito
Agropecuéario (CDA) e o
Warrant Agropecuério (WA)
tém o objetivo detrazer mais
liquidez a comercializacéo
agricola. O produtor vai co-
Iher seu produto, depositar
em um armazém e solicitar
gue o0 armazenador emitaum
certificado. Esse serd regis-
trado com a autorizagdo do
Banco Central e podera ser
negociado eletronicamente. A
grande vantagem dos titulos é que
na sua circulacéo ndo incidem im-
postos, principaimente o ICMS que
existe quando se faz a comercializa-
¢ao fisica do produto. Isso vai per-
mitir que os papéis mudem de méo e
gue novos investidores do mercado
financeiro, que ndo querem receber
0 gréo, possam comprar. “Com isso
vamos trazer mais recurso para fi-
nanciar a comercializaggdo dos pro-
dutos agricolas e derivados’, infor-
ma Wedekin.

O governo federal também esta
implementando trés titulos de crédi-
to com lastro em recebiveis do agro-

Carolina Jardine

L

Maior crescimento € esperado na lavoura de soja,

negocios, ou seja, os CPR, CPRs de
gaveta, notas promissorias etc. Sao
eles: a Letra de Crédito do Agrone-
gocio (que sera emitida por institui-
¢Oes financeiras, bancos e coopera-
tivas de crédito), o Certificado de
Direitos Creditérios do Agronegoci-
0s (emitido por empresas do setor)
e o Certificado de Recebiveis do
Agronegocios (emitido por compa-
nhias especiais, sociedades de pro-
poésito especificos criadas com a fi-
nalidade de adquirir essesrecebiveis
do mercado). “Na verdade, esse é
um sistema de financiamento priva-
do. Uma ponte entre o mercado fi-
nanceiro e o agronegocio”, constata
0 secretério.

A taxadejuros das operacOes sera
negociadaentre as partes envolvidas
e, acredita-se que, assim que a Selic
comecgar a cair, a procura por esses
papéis serd bem maior. “Hoje o pa-
cote de custeio agricola do governo
é de R$ 36 bilhdes enquanto existem
R$ 520 bilhdes aplicados em fundos
de investimento do mercado finan-
ceiro”, ressalta. Pelo sistema, por
exemplo, um banco vai poder cole-
tar CPRs que agrupou de 500 pro-
dutores e utiliza-las para emitir um
titulo e colocar no mercado finan-
ceiro, captando recursos para outros
500 agricultores. A expectativa do
Ministério da Agriculturaé de que o
sistemajaajude afinanciar asafraa
partir de janeiro. m

Divulgacao

que podera ser de 63,2 milhdes de toneladas
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MERCADO EXTERNO

ANno
decisivo
para
negociagé“)es

Considerado a pedra no sapato do mercado

exportador, o Brasil quer avancar nas negociactes

comerciais. Mercosul,Unido Européia e Alca

estdo na mira do governo

Brasil promete incomodar
muito as nacdes gque tém na
atividade priméria a fonte de
superavits nabalancacomercial. Cada
vez maiscompetitivo, o Paisinicia2005
com a certeza de que esse serd um
ano decisivo para avancar com agres-
sividade nas negociacOesinternacionals
contra subsidios e barreiras néo tari-
farias de forma a garantir colocacéo
para seus produtos nos cinco conti-
nentes. 1sso porque muitas negocia-
coes que deveriam ter sido concluidas
em 2004 ficaram pendentes, a exem-
plo do acordo entre o Mercosul e a
Uni&o Européia.
“Em 2004, avangamos na Rodada

de Doha da Organizac&o Mundia do
Comércio (OMC), freamosaAlcaeo
acordo com a Uni&o Européiae ainda
estamos patinando no processo de
consolidagéo do Mercosul”, destaca
Marcos Sawaya Jank, presidente do
Instituto de Estudos do Comércio e
Negociagles Internacionais (Icone).
Segundo ele, aagendapara 2005 trara
desafios importantes para a politica
comercial do governo Lula, com des-
tague para a préximareuniao ministe-
rial da OMC, que sera realizada em
dezembro de 2005 em Hong Kong.
Provado potencial do setor primé-
rio é que ele assumiu a lideranca das
exportagdesbrasileiras e hoje é respon-

{

savel por um superavit estimado em
US$ 33 bilhGes em 2004, ou sgja, 27%
amais que o superavit em 2003, que
ficou em US$ 25,848 bilhGes. “O Bra-
sil jAé uma pedrano sapato do merca-

do exportador”, garante o coordena-
dor da Central Internacional de Anali-
ses Econdmicas e de Estudos de Mer-
cado Agropecuério (Ceema), Argemi-
ro LuisBrum. Além disso, no ano pas-
sado, o Brasil tornou-se o terceiro ex-
portador agricola mundial, atrés ape-
nas dos Estados Unidos e da Unido
Européia, e ainda é lider no embarque
de soja, café, suco de laranja, aglcar,
etanol, carne bovina e de aves.

Em breve, alideranca— Segun-
do Brum, o Pais cresceu muito nos
ultimos 15 anos e dentro de cinco a
dez anos devera se tornara lider mun-
dia do agronegdcio. 1sso porque dis-
p0&e de tecnol ogia de ponta, capacida-
de produtiva, areas férteis e abundan-
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tes e que permitem alta produtividade.
Essa situacéo favoravel deve se man-
ter em 2005, apesar da previsdo de
queda no preco das commodities em
funcdo da reducado internacional dos
produtos agricolas. “Em geral, con-
tinuaremos exportando bem em vo-
lume. A receita geral é que devere-
duzir um pouco por causa do recuo
dos precos da soja e das carnes’,
prevé. Segundo €le, isso ocorre por-
que houve um aumento da ofertain-
ternacional devido a produtividade
obtida em paises como os Estados
Unidos. Além disso, ndo ha como
negar que embargos como o0 impos-
to pela Russia em 21 de setembro a
carne brasileira em funcéo de focos
de febre aftosa registrados no muni-
cipio de Careiro daVarzea, no Ama-
zonas, impactaram no prego final do
produto. “A reducédo da possibilida-
de de venda também afeta os pre-

cos’, completa.

Mas a queda das cotacBes em
2004 n&o foi suficiente para deter o
avancgo da balanga comercial do se-
tor. Entre janeiro e novembro de
2004, os embarques renderam US$
36,037 bilhdes, um recorde histori-
co para o periodo. Segundo dados
do Ministério da Agricultura, ocor-
reu um aumento de 29,2% na com-
paracdo com os 11 primeiros meses
de 2003, quando os embarques de
produtos agricolas somaram US$
27,889 hilhdes. O agronegdciofoi res-
ponsavel por 41,3% das exportacdes
totais do Pais no acumulado de 2004.
Entre janeiro e novembro, os técnicos
do Ministério destacaram o incremen-
to nas vendas de produtos agricolas
parao Mercosul (20,7%), Unido Euro-
péia (22,5%), Asia, com excecdo do
Oriente Médio (39,9%), Oriente M édio
(38,9%) e Africa (52,9%).

A favor do agr oneg6-
cio nacional — Os dados
comprovam que existe
grande possibilidade de
crescimento. Principal-
mente se 0 Brasil conse-
guir intervir com maisin-
tensidade nas negociagdes
internacionais envolvendo
0s blocos econbémicos e a
relacdo entre o Mercosul,
a Unido Européia e até
mesmo acriagdo daAlca
Contudo, paraisso é pre-
ciso fazer com que essas
regras internacionais se
revertam em prol da pro-
ducéo agricola brasileira.
De nada adianta firmar
acordos internacionais se
eles apenas garantem a
abertura do nosso merca-
do ao capital estrangeiro
sem nenhuma garantia as
exportacfes do setor pri-
mario. E é exatamente
esse ponto que trava as
negociacdes e que fez
com que o0 ano de 2004
fosse marcado por pouca
evolugdo no intercambio
comercial. AseleicBesnor-
te-americanas e questdes
internas da politica brasi-
leiras também gjudaram a
travar boa parte das nego-
ciacOes internacionais.
“ Asreunides ocorreram, masaindaes-
tamos longe de conclusdes. Precisa-
mos de acordos em bloco que liberem
0 comércio internacional e evitem
acoes protecionistas’, diz Brum.

A reconciliag@o entre Brasil e Ar-
gentina, que travaram disputas acirra-
das na érea de eletrodomeésticos em
2004, parece ser imprescindivel para
manter 0 Mercosul. No caso da Alca,
diz Brum, aquest&o € maisideol 6gica.
“O bloco é importante, mas o gover-
no precisanegociar acordos que déem
mais competitividade ao setor priméa-
riobrasileiro”, salienta. Maséclaro que
a abertura comercial ndo devera ser
benéfica paratodos o setor. “Néao se-
remos competitivos em tudo, mas pre-
cisamos pensar em um todo gque nos
permita crescer mais’, complementa.

Um exemplo positivo é o mercado
de carnes, onde o Brasil é extrema-
mente competitivo. Para2005, haboas

A Granja
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MERCADO EXTERNO

perspectivas
para os embar-
ques de cortes
bovinos para a
Europa na medi-
daem que os eu-
ropeus deverdo
registrar falta do
produto. Além
disso, o Brasil
estéabrindo mer-
cados no Norte
da Africa (Argé-
lia, Libia, Tuni-
sia, Egito e Mar-
rocos), na Mala-
sia e na China,
pais que pode re-
presentar sozi-
nho um acrésci-
mo de mais de
10% nasvendas externas. O Brasil tam-
bém vem melhorando sua posicéo no
ranking mundial de exportadores de
leite, ocupando o sexto lugar entre os
maiores produtores do mundo. “Os
quatro grandes players do futuro nas
exportacBes mundiais, em um horizon-
te de 20 anos, serdo Nova Zelandia,
Austrdlia, ArgentinaeBrasil”, acredita
a diretora de comunicagdo do Icone,
MariaHelenaTachinardi.

Iniciativa — Apesar da evolucéo
internacional do setor primario brasi-
leiro, muito ainda ha para ser feito.
Principalmente no que diz respeito a
diversificacéo do setor. E horade dei-
xar de exportar apenas gréos a granel
e investir nos industrializados. Além
disso, 0 agressivo mercado externo exi-
ge bons vendedores, o que ainda é
pouco desenvolvido no Pais. “O Bra-
sil ndo vende seu produto. Ele é com-
prado”, compara Brum. Para passar
da posicdo de mero atendente da de-
manda internacional para um grande
vendedor, € necessério conhecimento
sobre quem sdo os clientes que se quer
abastecer e como isso pode ser viabi-
lizado. SO assim sera possivel estabe-
lecer relagdes duradouras e estavels,
sejam elas através de consorcios de
exportacdo ou de participacéo de fei-
ras e eventos.

Para isso, também é importante
produzir o que 0s novos clientes de-
sejam. Cadavez mais, o produtor bra-
sileiro que tem os olhos voltados para
o0 exterior seré obrigado a estabelecer
normas de rastreabilidade, seja parao

Jank:‘‘ainda estamos patinando no
processo de consolidagdo do Mercosul”

gado, seja para
frutas e gréos.
Infelizmente, o
Pais ainda enga-
tinha nesse que-
sito. Apenas
poucos setores
ja adotaram o
sistemaemlarga
escalae 0s pecu-
aristas em geral
sdo relutantes
em aderir ao
procedimento
em funcédo de
custos.

A Uni&o Eu-
ropéia € o mer-
cado mais im-
portante para as
exportacdes
agricolas do Mercosul, absorvendo
35% de todos os embarques agrico-
las. Apesar disso, os paises|atino-ame-
ricanos enfrentam varios tipos de res-
tricbes como subsidios domésticos,
altastarifas, cotastarifarias pequenas,
preco minimo de entrada, salvaguar-
das especiais e medidas sanitarias. No
ponto em que pararam as negociagdes
entre o Mercosul e a Uni&o Européia,
em outubro de 2004, as ofertas apre-
sentadas foram timidas de ambos os
lados, na avaliacdo do presidente do
Icone. A UE ofereceu ao Mercosul
acesso a seu
mercado por
meio de peque-
nas cotas para
produtos agrico-
las, que foram
vistas como in-
suficientes. Da
parte do Merco-
sul, houveresis-
téncia da indus-
triamanufaturei-
ra e em setores
COMO Servigos e
compras gover-
namentais.

Jank diz que
ndo se sabe seas
negociagdes se-
réo mais faceis
em 2005, por-
gue nelas deve-
réo atuar fatores
como o alargamento da Uni&o Euro-
péia, com o ingresso de dez novos

Maria Helena: ““Brasil estd entre os quatro

players do futuro nas exporta¢gdes mundiais”

membros, que poder&o pressionar por
mais protecdo naareaagricola, eatro-
ca de comissarios, que tomaram pos-
se recentemente. J4 as tratativas da
Alca foram esvaziadas pelos seus co-
presidentes, Brasil eEUA. AosEUA in-
teressa, preferivelmente, fazer acordos
bilaterais delivre comércio, nos quais
obtém mais vantagens do que nas ne-
gociacBesregionaisemultilaterais, uma
vez gque podem forcar pequenos pai-
ses a abrirem seus mercados para pro-
dutos, servigos e investimentos ame-
ricanos. O Brasil tem resisténcias na
Alcaem éreas como propriedade inte-
lectual e investimentos. Para o presi-
dente do Icone, ha espaco para con-
cessoes e “trade-offs’ nas negocia-
¢des com os EUA em acUcar x etanol
e suco de laranjax carnes. As negoci-
acOes deverdo ser retomadas no pri-
meiro trimestre de 2005, mas néo se
espera conclusdes antes de 2007. Pro-
vavelmente em marco, dirigentes do
Mercosul e da Unido Européia volta-
réo a se reunir para tentar avangar no
acordo birregional.

Mas néo é apenas a demanda inter-
naciond que vem afetando as exporta
¢des do agronegocio brasileiro. A des-
valorizacdo do ddlar também desestimula
osembarquesinternacionais. A reivindi-
cacdo do setor € de que a moeda norte-
americana (cotada a0 redor de R$ 2,70
no inicio de dezembro) chegue ao pata-
mar de R$ 3,15,
0 que lhe conce-
deriaparidadede
poder de com-
pra. E tudo indi-
caqueissoébem
possivel. O go-
verno federd ja
comecgou ainter-
vir no mercado
comprando ddlar
comoohjetivode
ampliar reservas.
Contudo, a mo-
vimentacdo indi-
ca intervencao
para acomodar a
cotacdo do cam-
bio a0 gosto dos
exportadores. “O
governo come-
¢cou a corrigir
essa situacéo e
ainda tem que fazer mais’, aerta o co-
ordenador da Ceema. =

Divulgacao
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- Quando sonhamos e fazemos projetos, nem sempre nos damos conta de
juealgum dia, nossos sonhos e nossos projetos tornam-se realidade.

ido, pois passa a somar mais um em
que colaboraram para o sucesso,

_ Que este tenha sido apenas mais um dos muitos & muitos anos em que o
Grupo Fockink e a revista AGRANJA serdo parceiros.

Revista A GRANJA - 60 anos informando o homem do campo.
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O Brasil vem desenvolvendo importantes pesquisas na area da

gendmica para graos, citros e cereais, além do melhoramento genético de

plantas, proporcionando novas perspectivas a agricultura

s inovagdes na area agricola
estdo entre as mais ativas e
em producdo permanente no
Brasil e no mundo. O avango naédreade
gendmicailustrabem esse avango, onde
as pesqui sas biotecnol 6gicas ndo param
de crescer, tocadas principalmente por
empresas e universidades. A gendmica
funcional é umatecnologia daengenha
ria genética que permite trabalhar com
recombinagBes de DNA de plantas, ani-
mals e microorganismaos.
Muitas empresas de biotecnologiaja
possuem estudos avangados no seqiien-

ciamento de genes da laranja, cana-de-
acUcar, eucdipto, uva, soja e, no caso
da pecuaria, o genoma do boi. Segundo
dadosdaComisso TécnicaNaciona de
Biosseguranca (CTNBI0), sO no Brasi
existem 114 ingtitui gdes publicas creden-
ciadas para trabalhos com organismos
geneticamente modificados (OGMs),
além de 75 empresas do setor privado e
duas cooperativas.

Na prética, 0 seglienciamento é um
mapa detalhado de DNA, que contém
codigos genéticos que permitem a mo-
dificacdo dos genes de plantas, por

exemplo, para melhorar a produtivida-
de, obter maior resisténcia a pragas e
doengas ou mesmo para ampliar o teor
alimentar com o uso reduzido de agro-
quimicos. Antonio Paes de Carvalho,
presidente da Associac@o Brasileira das
EmpresasdeBiotecnologia(Abrabi), diz
gueoshegbcioscom biotecnologia (para
uso da indUstria agricola, alimenticia,
quimica ou farmacéutica) estéo aumen-
tando rapidamente em todo o planeta
num ritmo em que cada progresso re-
presenta mais um degrau para a pro-
ximidade e alcance do consumidor.
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A SOFISTICACAO
da agricultura

Carvaho destaca que o qué se vé
em torno desse grande mercado € uma
efervescéncia em todos os setores do
bionegacio. Citaaindaaéreadasalde,
com o uso das células-tronco, a pro-
ducéo de vacinasrecombinantes, osfar-
macos produzidos por plantas e por
animais e os mais de 200 medicamen-
tos biotecnol égicos em testes no Food
and Drug Administration (FDA) . “Nes-
te ano veremos esses progressos to-
marem corpo e atingirem o nivel do
consumidor com mais frequéncia’,
avaliaCarvalho.

Odiretor daAbrabi diz quetodadis
cussao emtorno dabiotecnologiaé sem-
pre saudavel e essencia ao processo,
mas que ndo deve ser turvada por obs-
curantismose, principamente, ndo deve
servir de protegdo para interesses esta-
belecidos nem protelagdo do desenvol-

vimento. “No Brasil existe hoje um es-
forco consciente por parte dos gover-
nos e da sociedade para 0 progresso da
biotecnologia que serda a grande davan-
ca do desenvolvimento e da competiti-
vidade”, diz o presidente da Abrabi.

Ele argumenta que a sociedade, ao
realizar agbes em torno da aprovagdo da
Lei deBiosseguranca, aLe delnovacdo
e 0s Estados apoiando decididamente a
biotecnol ogiaatravés de suas Fundactes
deApoioaPesquisa(FAP's), estarapro-
porcionando num curto espaco de tem-
po umagrande dinamizacdo das ativida-
des de biotecnologia no Pais. “O maior
desafio tem sido operar dentro de um
ambiente legal desordenado. Felizmen-
te, 0 agronegocio tem mantido alucrati-
vidadeeissovai possihilitar orgpido de-
senvolvimento e adogéo de biotecnolo-
gias modernas’, interpreta Carva ho.

A expansdo do bionegécio — O
Centro Naciona de Recursos Genéticos
(Cenargen), 6rgdo vinculado a Embra
pa, vem desenvolvendo varios projetos
na érea da engenharia genética na agri-
cultura, com resultados avangados em
pesquisas. 0 isolamento de genes paraa
resisténcia a fungos e insetos que estéo
sendo introduzidos nas culturas do al-
godéo e da soja.

Alguns dos projetos mais avancados
comegaram a ser testados no campo no
ano passado em parceria com outras
unidades da Embrapa. Citando alguns
exemplos, em &reaexperimental daEm-
brapa Arroz e Feijéo os testes a campo
foram realizados com aculturado feljao
pararesisténciaao mosai co dourado; no
campo experimenta daEmbrapaHorta-
licas, os testes realizados foram com a
batata para resisténcia ao virus Y, res-
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Pra dizer tudo que ela representa, nada melhor que o nosso slogan.
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Tudo para a terra. Tudo pelo agricultor.



BIOTECNOLOGIA

ponsavel pelo enru-
gamento dasfolhase
Maosai co e, naunida:
dedaEmbrapaMan-
dioca e Fruticultura,
houve testes experi-
mentais com um
mamao transgénico
resistente a mancha
anelar, doenca cau-
sada por um virus e
gue provoca danos
nas folhas, ataca
toda a planta e com-
promete a quaidade
da fruta

Outro estudo em
andamento estd na
Embrapa Soja, onde
estdo sendo desen-
volvidascultivaresda
oleaginosatolerantesaherbicidas. A uni-
dade de pesquisa também esta isolando
e introduzindo genes para toleréncia a
seca em soja. Plantas transgénicas de
soja estéo sendo geradas e testadas em
parceriacomaUniversdadedeVicosae
0 Japan International Research Center
for Agricultural Sciences (Jircas).

Segundo informag&o do pesquisador
Francisco Aragéo, da Embrapa Recur-
sos Genéticos e Biotecnologia, ha tam-
bém um grande interesse em transferir
genes para toleréncia a seca no feijdo.
Estdo em curso ainda estudos que leva
rao a manipulacéo do ciclo de vida da
planta.com o objetivo de encurtar o tem-
po da cultivar no campo sem reduzir a
produtividade e com controle do flores-
cimento.

Aragdo: crescem pesquisas que
ampliam o valor nutricional das plantas

Conforme desta-
ca 0 pesquisador,
esse tipo de tecnolo-
giapode permitir au-
mentar 0 nUmero de
safras de algumas
culturas. Ele acres-
centa dizendo que
nos centros de pes-
quisas das unidades
crescem 0s exem-
plos de biofortifica-
¢d0, ou sga, da ma-
nipulacéo genética
para aumentar o va-
lor nutriciona deplan-
tas e o teor de com-
postos importantes
paraanutri¢do, como
vitaminas, acido foli-
€0, aminoécidos e
reducdo de fatores antinutricionals.

A Embrapa Algod&o anunciou para
0s préximos anos o langamento de cin-
co novas variedades de mamona com
caracteristicas de producdo apropriadas
para as regides Centro-Sul e Nordeste e
ainda para a regido de Roraima, em es-
pecifico. Outra noticia é o lancamento
previsto para abril da variedade do mi-
Iho caatingueiro, desenvolvidapelaEm-
brapaTabuleiro Costeiras, hibrido adap-
tado para as condicBes de plantio do
semi-arido nordestino.

Na érea de seqlienciamento genéti-
€O na agricultura, uma pesquisa anunci-
ada recentemente com a participagéo de
10 paises (Japdo, EUA, Franca, China,
India, Coréia, Taiwan, TailandiaeReino
Unido), inclusveo Brasil, atravésdotra
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balho do professor Antonio Costa de
Oliveira, daUniversidade Federd de Pe-
lotas/RS, revelou a decodificagcdo do
genomado arroz naqua foram identifi-
cados cerca de 40 mil genes. Com esse
mapa genético em maos serd possivel
desenvolver genes com fungdes para
maior tolerancia a &cidos organicos, ao
frio e ao encharque e com condi¢des de
transferir essas mesmas caracteristicas
paraoutras culturas, como o trigo, aveia
emilho, permitindo o cultivo dessas ou-
tras cultivares em éreas prevaentes da
oriziculturairrigada.

Cultivares de soja de 32 gera-
¢cao — Também ha excelentes resulta-
dos com testesiniciais de genes parato-
leréncia a seca e expressao de proteinas
de interesse farmacol 6gico em soja. No
segundo caso, s80 organismos genéti-
cos com propriedades medicinais da
chamada terceira geracéo dos transgé-
nicos.

Em parceria com a Universidade de
Campinas, ha trés anos a Embrapa de-
senvolve uma variedade de sojaque em
seu DNA foi inserido um gene humano
programado para produzir o HGH ou
horm&nio de crescimento humano. Uma
outra pesquisa com a soja em parceria
com a Universidade de Brasilia (UnB)
desenvolve uma variedade transgénica
com o Fator 9, que induz a coagulagéo
sanguinea e é muito utilizado no trata-
mento de hemofilicos. O terceiro expe-
rimento também em parceriaentre UnB
e Embrapa é 0 da soja transgénica para
fins farmacol 6gicos com inser¢éo no
DNA daculturade um anticorpo huma:
no chamado CD18, que funciona como
um detector de células cancerigenas no
organismo.

Atualmente as empresas de biotec-
nologia direcionam suas pesquisas em
trés segmentos distintos. os transgéni-
cos de 12 geracdo que so 0s produtos
resistentes a doencas, herbicidas e pra-
gas, os transgénicos de 22 geracdo, que
S80 as cultivares com genes enriqueci-
dos de fatores nutricionais para a pro-
ducdo de gréos, e os transgénicos de 32
geracéo, utilizados para a producéo de

componentesmedicinaisdirecionadosas
indlgtrias farmacéuticas. =

A agricultura é um dos setores mais
beneficiados pela biotecnologia: diversas
pesquisas com diferentes culturas estdo em

andamento
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COOPAVEL 200
o

m dos mais importantes even-

tos agropecudrios do Brasil, 0

Show Rural Coopavel, mais
uma vez promete apresentar ao publi-
co visitante as Ultimas novidades em
tecnologiaagricola. Em sua 182 edicéo,
acontece de 31 de janeiro a 4 de feve-
reiro, no Centro Tecnol 6gico Coopavel
(CTC), em Cascavel/PR. O evento ja
seconsolidouinternacionalmenteao re-
ceber maisde 140 mil visitantesdetodo
0 Brasil etambém do exterior.

Quem visitar o CTC estara entran-
do num mundo repleto de informactes
sobre tecnologias de producdo agrico-
laepecudria, magquinaseinsumos. Nes-
se universo, o saber se funde com a
prética, passa por todos os setores da
producéo rural e objetiva transformar
as propriedades em empresas rurais.

Divulgacao

Além de milharesde novidadestec-
noldgicas, 0 ambiente renovado, com
novo paisagismo e infra-estrutura dis-
ponivel para o bom atendimento ao vi-
sitante, € mais um adendo para dar a
impresséo de que se esta chegando a
um mundo diferente. Ao lado de cada
experimento estardo sendo feitasexpla-
nacdes ou minipal estras paraexplicar a
melhor forma de se produzir com me-
nor custo e maior produtividade. O
objetivo é fazer com que o visitante
conhega novas oportunidades de pro-
duc&o, aumente a sua renda e, conse-
guentemente, tenhamel hores condicles
devida paratodaafamilia

Investindo em conforto — Reco-
nhecido como sendo um importanteelo
entre o setor produtivo e as entidades
de pesquisa, 0 Show Rural Coopavel

2005 acontece ainda mais preocupado
com o bem-estar do publico visitante.
Para atender esse contingente, a orga-
nizag&o investiu pesado nareestrutura
¢do do CTC. “O publico terdumabela
surpresa ja na chegada ao evento”, diz
0 coordenador geral do Show Rural
Coopavel, Rogério Rizzardi.

Segundo €ele, foi ampliado o nime-
ro de ruas cobertas — uma das marcas
do evento no quesitoinfra-estrutura, ao
mesmo tempo que o local ganhou um
novo visual paisagistico com ainstala
¢ao de portal de entrada, construcdo de
lagos, cascatas e chafarizes. “ Nosso
objetivo é oferecer sempre o melhor
ambiente para os visitantes’, explicou
0 coordenador.

Mas ndo é apenas a questdo visua
gue devera impressionar 0s visitantes.
Muitas novidades ja constam na pro-
gramacdo em todos os setores, desde
pecuéria, agricultura, maquinas e im-
plementos e até o transporte da produ-
¢&o do campo. Em pecudria, abovino-
cultura de corte ganhou um amplo es-
paco, comtecnologiadirigida, ondetera
demonstracdes préticas de manegjo do
rebanho, transferénciade embrides, in-
tegracao lavoura- pecuériae demaistec-
nologias de produgdo com menor cus-
to e maior ganho.

A estréiadostransportes— Pela
primeira vez o evento abrira suas por-
tas aos caminhdes e caminhonetes,
utilizados pelos produtores no escoa-
mento da producdo. Chamando a aten-
¢&o do publico, com suasimensas asas
gue cobrem o céu sob as imensas la-
vouras, também estardo os avides agri-
colas utilizados paraaaplicacdo dein-
sumos em grandes areas. No setor de
maquinas e implementos agricolas, se-
réo inlmeras as opgoes, satisfazendo
do pequeno ao grande produtor.

Emumaareaaparte, um temaque
ainda gera muitas dividas aos agri-
cultores: atecnologiade aplicacéo de
defensivos. Professores universita-
rios, pesquisadores e empresas es-
taréo presentes para mostrar, na teo-
ria e na prética, as vantagens de uma
pulverizagdo bem-sucedida. Diantede
tantas novidades, o coordenador Ro-
gério Rizzardi recomenda: “é& impor-
tante que o agricultor fagaum roteiro
prévio com a programagao das visi-
tas nos estandes de maior interesse
particular, para que assim tenha um
aproveitamento melhor”. m
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CRONICA em dois
tempos — 2

80 tive como escapar da divi-

s80 desta crénica em duas par-

tes, aprimeiradas quaisfoi pu-
blicada na edicdo de A Granja do més
passado. Nela, contei de um fazendeiro
inglés chamado Robert Bakewell, que
viveuno século X V111 em Leicestershi-
re, Inglaterra, e é justamente considera-
do o Pai daZootecnia, ciénciadaprodu-
¢80, da criagéo, do trato, da domestica-
¢&o ou do mangjo dosanimais, nadefini-
¢ao de Houaiss, incompletaameu ver. O
leitor estafarto de saber que a zootecnia
tem preocupacdo especia com o melho-
ramento dosanimaise seu gproveitamen-
to econdmico, conseguindo vacas que
produzem 30 toneladas deleite/ano, fran-
gos que pesam 2 kg com pouco mais de
um més de vida e assm por diante.

Falei, também, dosresultadosdeuma
pesquisa do economista Marcelo Neri,
do Centro de Politicas Sociais da Fun-
dacdo Getllio Vargas, mostrando que a
taxadefertilidade entre adolescentesnas
favelas do Rio é cinco vezes maior que
a dos bairros onde moram as pessoas
de renda mais ata, ou menos baixa, se
considerarmosaredidade salarid brasi-
leira. Do estudo, resultou aseguinte man-
chete de jornal: “Quanto mais pobre,
mais filhos’. E claro que o brasileiro,
pelofato de ser pobre, ndo vai produzir
filhos piores que os das classes reme-
diadas. N&o cogito da reproducéo do
pobre ou do rico, mas do miseravel,
quando se sabe que o Brasil talvez te-
nha 50 milhdes deindigentes, vivendo
abaixo dalinhadapobreza.

Acontece que o pessoal da espécie
Homo sapiens sapiens tem um com-
plicador chamado cérebro, que nao
chega a preocupar quando pensamos
nos animais domésticos, salvo quan-
do o animal édoido de hospicio: cava-
los indomaveis, vacas pegadeiras, ca-
chorros inabordaveis mesmo pelos
mais experientes treinadores.

Os neuropediatras estéo fartos de
saber que a desnutricdo da mée durante
agestacdo prejudica 15% das célulasdo
cérebro do feto humano. Sabem, ainda,
queadesnutricdo dacriancaem seu pri-
meiro ano devidalesaas células do cé&
rebro em mais 15%. Contudo, a soma
dos prejuizos ndo da 30% e sim 60%
das células cerebrais|esadas. Junte-se o
ambiente de miséria extrema onde nas-
cem essas criangas, sem roupas, abri-
go, creches, hospitais, escolas e pers-
pectivas de vida descente, néo raras ve-
zes agravado — como é publico e not6-
rio— pelo desequilibrio mental dos pais.

Estima-se que 10% da populagéo
mundia sofra de deficiéncias mentais.
O Cadigo de Hamurabi, 2100 a.C., o
Papiro Terapéutico de Tebas, que data
de 1552 a.C., o Tamude, o Coréo e o
Novo Testamento ocupam-se das defi-
ciéncias mentais, complexo sintomato-
|6gico cujaunicaunidade reside nade-
ficiénciaintelectual, como ensinaAron
Diament in“Neurologialnfantil”.

Releva notar que em tempos bibli-
cos, talmudicos e coranicos, de tribos
ndmades vivendo em imensos territo-
rios banhados pelo Sol, inexistiam as
miseraveis condicBes de vida de nos-
sas favelas construidas sobre palafitas
fincadas nos péntanos, de que sdo
exempl os 0s manguezais de Cubatéo e
do Recife, para ficar nestes dois, em
que asfezeseolixo variado se acumu-
lam sob as “casas’. A populagdo da
Terra s6 alcangou os 300 milhdes de
amas no ano 1350 d.C.

Voltando avacafria—returningtothe
cold cow, como diriao Millér —, que se
pode esperar
demilhGesde
brasileirinhos
que estéo
nascendo em
condigesin-
fra-humanas,

frutos de um processo de pioramento em
tudo e por tudo diverso do melhoramen-
to animal intuido pelo genial Robert
Bakewell, com aagravante daslesbesce-
rebrai's determinada pela desnutricdo du-
ranteagestacdo eo primeiro ano devida?

N&o me venham com a conversade
fascismo, que os fatos e os nimeros ai
estdo, e 0 problema acaba sendo nosso.
E de nds todos que temos visto o qua
dro terrivel, sem que alguém tome as
maiselementares providéncias paraevi-
ta-lo. Digo que o problemaénosso eja
me arrependo, pois ndo é meu, que ja
estou além de Bagda. Mas o problemaé
VOSSO € ai esta para ser destringado.
Egoista, preocupa-me o Brasil em que
vao viver e trabalhar meus filhos e ne-
tos, junto com os filhos e netos de pes-
soas que pensam trés vezes antes de
botar um filho no mundo e s6 o fazem
quando créem ter condicdes de os ali-
mentar, assistir, vestir, educar e enca
minhar navida.

A espécie Homo sapiens sapiens
deve ter cerca de 180 mil anos, 7.200
geracOes através das quais chegou a
Shakespeare, Goethe, Cervantes, Mo-
zart, Beethoven, Bach, Leonardo, Mi-
chelangelo e—vala—Paulo Coelho. Al-
¢ados nos matos do Pantanal, afastados
dos terreiros das fazendas, suinos de
racasmelhoradasvoltam aojavali ances-
tral em cinco geracfes, mais ou menos
dez anos. E nés outroslavamos voltan-
do a galope para o nivel dos primos
chimpanzés, através do funk, do rapp,
hip-hop e de outros barulhos confundi-
dos com aquilo que nossos avés cha
mavam de mUsica. =

N&o me venham com a conversa de fascismo, que os
fatos e os numeros ai estéo, e o problema acaba

sendo nosso. E de nés todos que temos visto o quadro
terrivel, sem que alguém tome as mais elementares
providéncias para evita-lo
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ExportacOes de citros em ALTA

O aumento das exportactes de laran-
jas e tangerinas foi a grande surpresa da
campanhaatual paraaindistriacitricola,
mais acostumada aregistrar essa tendén-
ciano setor do liméo, segundo dados do
Escritério de Edtatisticas de Comércio
Exterior do Servico Naciona de Previ-
déncia Alimentaria (Senasa). Em 2004,
foram vendidos 129 mil toneladas de la-
ranjas por US$ 45 milhdes, o que repre-
senta um crescimento de 68% em volu-
me e de 85% em divisas, comparado com
0 volume total de 2003 (68 mil tonela
das). O notave é que esse volume pode
seguir crescendo em 2005, ja que os fu-
racOes da Flérida destruiram grande par-
te da producdo norte-americana (grande
produtor mundial) e fizeram decrescer a
colheita daquele pais em 29%.

A tangerina foi outra das surpresas:
registrou incrementos de 54% em volume
de venda e de 72% em divisas, ao vender
67.646 tondl adas por mais de US$ 33 mi-
IhGes. Issoindicaaboafase gerd queesta
vivendo o setor, jaque, segundo dados do

Promocao no CHILE

No marco das agdes de promogao
externa desenvolvidas pelo Ingtituto de
Promocéo da Carne Bovina Argentina
(IPCVA), foi rediizado em Santiago, ho
Chile, umencontro entreempresariosar-
gentinos e chilenos com o objetivo de
apresentar a campanha publicitéria de
promoca&o quebuscao reposicionamento
das carnes argentinas naquele pais. O
|PCVA desenvolveu umapesquisade co-
nhecimento e percepcdo do consumidor
chileno.

O encontro contou com a presenca
de empresdrios argentinos e importado-
res, distribuidores, chefs, supermerca
distas, gerentes de restaurantes e cadei-
as de hotéis. As exportagdes de carne
bovinaparao Chiletinham sido suspen-
sas em setembro de 2003, depois do
surto de febre aftosa na provincia de
Salta. No primeiro semestre de 2003, a
Argentinafoi um dos principais abaste-
cedores, com 20% da participagéo do
mercado, e tinha exportado mais de
11.500 toneladas por um vaor aproxi-
mado de US$ 18 milhdes, segundo da-
dos oficiais do Senasa. Para a Argenti-
na, até setembro de 2003, o mercado
chileno era o segundo em importancia
depoisdaUni&o Européia

Senasa, en-
tre janeiro e outu-
bro deste ano as expor-
tacOes de citricos chegaram
a553.520 tonel adas, comerciali-
zadas por US$ 221 milhdes, o que repre-
senta um incremento de 24% em divisas
ede 13% em volume nacomparacdo com
2003. A estrela, porém, segue sendo o
lim&o, com 325 mil tonel adas exportadas.
O setor fruticola gerou divisas de
US$ 511 milhdes.

Os sucos citricos também estéo em
crescimento, ja que aumentaram suas
vendas em 48%, gerando mais 68%
de divisas que no ano anterior, com
vendas de 11 mil toneladas de sucos
de limé&o, laranja, tangerina e pomelo,
totalizando US$ 9 milhdes. Nessecaso,
o principal suco exportado foi o delimé&o,
apresentando um aumento em suas ven-
das de 87%. Além de um crescimento
de 136% sobre 2003, segundo dados de
2004 do Senasa.

NOTICIAS DA ARGENTINA

Divulgacao

P HACRY
Trigo

Jase colheumaisde 25% daéreacul-
tivada de trigo. Os nimeros sdo muito
superiores aos estimados oportunamen-
tee seesperaatingir umaproducéo final
superior aos 15 milhdes de tonel adas.

Soja

Jaforam plantados 70% daos 14,7 mi-
Ihdes de hectares previstos para a safra
2004/2005. O plantio daoleaginosaavanca

emtodo o paiseaculturatem umaexcd en-
te umidade para seu desenvolvimento.

Novilho

Durante novembro, o mercado se
manteve muito seletivo com precos fir-
mes para negdcios envolvendo catego-
rias e qualidades especificas, enquanto
se observou demanda calma para outros
tipos de operacgéo, o que mostrou um
mercado sem umatendénciadefinida.

Leite

O setor leiteiro encerrou 0 ano com
uma producéo de 9,6 a 9,7 milhBes de
litrose umaprojecéo de crescimento em
2005 de 10 a 15%, com o qual sesupera-
riaorecordede 1999, quefoi de 10,3 mi-
Ihdes de litros. Esta-se trabalhando com
um nivel de rentabilidade aceitavel em
todos os elos da corrente. O crescimen-
to esperado e os maiores volumes de ex-
portaces que se esperam obrigardo a
pensar em novos investimentos.

GRAOS: cenario de queda nas cotacdes

A queda nos precos de soja, milho,
girassol e trigo impactou na rentabili-
dade do setor agropecuario. Na com-
paracéo com o mesmo periodo de 2003,
os valores diminuiram 35% no caso do
trigo, 25% da soja, 21% do milho e 5%
do girassol. O “ddlar agrério”, corrigi-
do por retenc@es e inflacdo, também
caiu. Por outro lado, os custos de es-
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trutura seguem em alta, enquanto nos
custos diretos, caso da soja, a tendén-
cia é de declinio no longo prazo, como
consequiénciadaevol ugdo esperadanos
precos do glifosato. No momento, os
valores da terra ndo refletem a queda
da rentabilidade ocorrida nas explora-
cOes agropecudrias e se mantiveram
constantes nos Ultimos meses.




PLANTIO DIRETO

SPD na pequena
propriedade no
Fstado do PARANA

Lutécia Beatriz Canalli — Engenheira agronoma, M.Sc. Ciéncia do Solo,
Emater/PR, Febrapdp, Ponta Grossa-PR / lutecia@febrapdp.org.br

Brasil é hoje referéncia inter-

naciona no que diz respeito a

agricultura conservacionista,
contando com uma érea superior a 20
milhdes de hectares sob sistema plantio
direto (SPD), sendo esta a tecnologia
mais importante para a recuperacdo e
preservacdo dos recursos naturals, per-
mitindo umaexploracdo agricolasusten-
tavel. Na década de 70, comecava no
Brasil umagranderevolugdo no sistema
deplantio. O Ingtituto de Pesquisae Ex-
perimentacdo AgropecuériaMeridiona
do Ministério da Agricultura (Ipeame/
MA) reglizou asprimeiras pesquisascom
plantio direto em Londrina, no norte do
Parang, e em Ponta Grossa, na Regido
Centro-Sul do Estado. Na mesma épo-
ca, alCl iniciou seus trabahos de de-
senvolvimento do plantio direto eapoiou
as pesquisas. Também outras institui-
¢Oes iniciavam trabalhos de pesguisa
com plantio direto: UFRGS, Fundacep/
Fecotrigo, Embrapa— CNPTrigo (Sede,
2000).

Apesar de o plantio direto ter come-
¢ado no Brasil no inicio da década de
70, o grande incremento em &rease deu
apartir dadécada de 90, o que acompa-
nhou também o crescimento da produ-
¢&o agricola, que hojeatinge 122 milhdes
de toneladas (safra 2002/2003). A area
de plantio direto neste mesmo periodo
aumentou de 1 milh&o para 20 milhdes
de hectares, abrangendo aproximada-
mente 50% da éarea de producdo de
gréos.

Até a década de 90, o sistema plan-
tiodireto eraprivilégio paragrandespro-
priedades que utilizavam mecanizag&o.

=
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Projeto Gréos abrange 37 municipios de oito regides
do Parana e conta com 110 unidades demonstrativas

Em 1985, o Instituto Agronémico do
Parana (Iapar) idealizou o primeiro pro-
t6tipo de uma semeadora de plantio di-
reto tragdo animal, denominada“ Gralha
Azul”. Em 1993, estatecnologiafoi tes-
tada e validadaem campo através de 31
unidades de teste e vaidagdo conduzi-
das pela Emater-PR (Empresa Parana-
ense de Assisténcia Técnica e Extensdo
Rurd), estabelecidas em pequenas pro-
priedades. A partir dos primeiros resul-
tados, a semeadora foi sendo melhora
daeestavaprovadaaviabilidadedo plan-
tio direto também para a pequena pro-
priedade. O sucesso dessa experiéncia
despertou o interesse de outras indUstri-
asem projetar outras semeadoras e equi-

pamentos, proporcionando, desta ma-
neira, opcdes aos agricultores.
Levando em consideracdo as boas
perspectivas para a adogdo do sistema
plantio direto napegquenapropriedade, o
governo do Estado do Paranaincluiu no
ProgramaParanaRurd, sucedido depois
pelo Programa Parana 12 Meses, am-
bos apoiados por recursos do Banco
Mundial, o apoio aos pequenos agricul-
tores através de subsidios para a aquisi-
¢80 comunitaria do que se convencio-
nou chamar “Kit Plantio Direto” (seme-
adora, rolo faca e pulverizador). Além
disso, investiu fortemente na capacita-
¢80 de técnicos e produtores. O resulta
do desta decisdo foi um incremento ex-




pressivo na area sob sistema plantio di-
reto tracdo animal, que de 2.518 hecta-
res em 1994/1995 passou para 137.500
hectares em 2003/2004.

Situa-se o plantio direto em nivel de
pequena propriedade em duas condi-
¢Oes: plantio direto tracdo animal, nor-
malmente realizado em propriedades
com menos de 20 ha, e o plantio direto
mecani zado tracdo baixapoténcia, para
0 qual ndo se tem a area em separado,
pois a mesma € pontuada dentro do
contexto geral do plantio direto meca-
nizado, hoje em torno de 5.500.000
hectares no Estado do Parana. O Pro-
gramaParana12 Mesesconsidera, para
enquadramento de pequena proprieda-
de, &rea inferior a 50 ha, uso de méo-
de-obra familiar ou contratacéo espo-
radica, associados a valores estabele-
cidos de benfeitorias e equipamentos,
0 que permite umatipificagdo dos agri-
cultores.

técnicasrealizadas nas comunidades. As
unidades demonstrativas e 0s grupos de
discusso e resultados sdo responsabili-
dade de 41 técnicos da EMATER-PR,
capacitados para este fim. Os produto-
res de cada grupo de discusséo e re-
sultados acompanham todo o proces-
so, avaliando a tecnologia aplicada na
unidade defeijdo emilhoimplantadaem
sua comunidade. Fazem uma compa-
racdo com asuamaneiratradicional de
produzir e discutem os resultados com
outros produtores de seu grupo e com
0 técnico que acompanhatodas as eta-
pas. Dessa maneira vao descobrindo o
gue podem fazer diferente, a mais, ou
melhor para alcancar produtividades
meaisaltas. E assim, de acordo com sua
conscientizagdo e possibilidades finan-
ceiras, véo melhorando o nivel tecno-
|6gico de suas lavouras e obtendo pro-
dutividades mais altas.

As unidades demonstrativas (cada

Em 1999 apenas 22,9% dos agricultores utilizavam o PD

e, em 2002, o Sistema ja havia sido adotado por 51,9%

Visando a preservacdo dos recursos
naturais, 0 aumento da produtividade e
renda e amelhoriadaqualidade devida
no meio rural, todos os programas e
projetos governamentais que envolvem
o0 cultivo de gréos e cereais tém como
baseosistemaplantio direto. Dentreeles,
vale destacar o Projeto Graos, desen-
volvido em macrorregifes distintas, de
acordo com atradicdo dos agricultores.
Naregi&o nortedo Estado, envolve prin-
cipalmente as culturas de soja, milho e
trigo. Na regido centro-sul, envolve as
culturas de feij&o e milho e é desenvol-
vido em parceria pelo governo do Esta-
do do Parand, através da Emater-PR e
pela multinacional Syngenta, tendo o
apoio daFederacdo Brasileirade Plantio
Direto na Palha, do lapar, da Universi-
dade Estadud de Ponta Grossa, da Em-
brapa e da FT Sementes.

O Projeto Gréos — Feijao e Milho
abrange 37 municipios situados em 8
regiGesdo Estado, tendo como base 110
unidades demonstrativas (61 de feijéo
€49 de milho), em torno das quais cer-
cade 20 produtores formam o que cha-
mamos de grupos de discussdo/resul-
tados, totalizando aproximadamente 2
mil produtoresassistidosdeformamais
diretaeintensiva, dém daquelesquepar-
ticipam em dias de campo e reunides

uma com um hectare) sdo conduzidas
com base em uma tecnologia minima,
adequadaao sistemapredominante, des-
mistificando que lavoura tecnificada
sgja um procedimento valido somente
para grandes propriedades. Entre as
técnicas preconizadas, se destaca a
adocdo do plantio direto em todas as
unidades demonstrativas, como ponto
fundamental de sustentacdo do proces-
30. Quando seiniciou o projeto, em 1999,
somente 22,9% dos produtores utiliza-
vam o sistemaplantio direto e, em 2002,
os adotantes do sistemano projeto eram
51,9%. A produtividade média conse-
guidanas unidades demonstrativas com
feljdo chega a 2.219 kg/ha, com alguns
produtores al cangando 3.000 kg/ha (sa
fra 2002/2003). No caso do milho, as
unidades demonstrativas apresentam
uma média de produtividade de 6.971
kg/ha, com algumas chegando a 9.826
kg/ha. No Parand, amédiade produtivi-
dade daculturado feijdo é de 1.165 kg/
haeabrasileirade apenas 704 kg/ha (sa-
fra 2001/2002). Para 0 milho, a média
estadua é de 3.700 kg/ha e a naciona
de2.800 kg/ha(Relatério Anual Projeto
Gréos— Feijao e Milho, 2003).

A maioria das pequenas proprieda-
des situa-se em solos de baixa aptidéo
agricola (declividade acentuada, pedre-

PLANTIO DIRETO

gosidade, baixafertilidade dossolos, are-
as marginais). Associado a estes fato-
res, podemos considerar ainda a baixa
capitalizacdo dos pequenos agricultores
e a dificuldade de acesso as informa-
¢Oes. Os pequenos agricultores normal-
mente ndo utilizam adequadamente pra
ticas conservacionistas, rotacéo de cul-
turas, calcario, fertilizantes, inseticidas,
fungicidas e herbicidas.

A partir da adogéo do sistema plan-
tio direto, o produtor aprende a monito-
rar afertilidade do solo, realizando cala-
gens e adubacdes de forma adequada e
eficiente, muitas vezes baixando o cus-
to de producdo. Aprende também afa
zer 0 mangjo adequado de plantas dani-
nhas, usando plantas de cobertura, que
se manejadas adequadamente, aém de
favorecer asupressio deinvasoras, pro-
porcionam melhorias nas condigoes fi-
sico-quimicas e biol 6gicas do solo, me-
Ihorando assim sua fertilidade. Os nU-
meros sdo realmente significativos e
mostram que, aém do objetivo de au-
mento daprodutividade, outras metastéo
ou maisimportantes estdo sendo atingi-
das com sucesso.

O monitoramento do projeto eviden-
ciou ainda um aumento na consciéncia
com relacéo ao manejo correto de agro-
quimicoseautilizagdo de EPIs (equipa-
mento de protecdo individual). Mesmo
em pequenas propriedades, o uso de
agrogquimicos tem sido constante, po-
rém poucos sd0 os produtores que tém
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Embrapa

orientacdes consistentes quanto a utili-
Zaca0 correta e principalmente quanto a
importanciado EPI. Naséreas defeijo,
ousodo EPI paraaaplicacdo deveneno
aumentou de 28,2% para 54,4% e, nas
areas com milho, de 26,5% para55,2%.
Apesar de longe do ideal, esses nime-
ros mostram um significativo avango
(Relatério Anual Projeto Gréos— Feijéo
e Milho, 2003).

Segundo Zandstra et. al. (1981), ci-
tados por Darolt (1991), a capacidade
de gerar riquezas é funcéo de duas vari-
avels. recurso natural e capacidade de
gerenciamento. Portanto, para solos de
baixaaptiddo agricola, caracteristico das
pequenas propriedades, onde a variavel
recurso natural é limitante, necessita-se
de maior capacidade de gerenciamento
e administracdo (Darolt, 1991). No atu-
al sistema agropecuario, que é dtamen-
te competitivo, o pequeno agricultor ndo
podearriscar, devendo conduzir suapro-
priedade como uma pequenaempresae
astecnologias devem ser extremamente
dindmicas, integradas e de facil adogéo.

Um levantamento realizado com pe-
guenos agricultores na regido Centro-
Sul do Estado do Parana mostrou que
0s principais motivos paraaadogdo do
sistema plantio direto foram a econo-
mia de mao-de-obra (68%), a reducéo
das perdas de solo (51%) e 0 aumento
da produtividade das culturas (32%),
Ribeiro el a., 1997. Ainda segundo os
mesmos autores (1998), o sistema
plantio direto e o cultivo minimo pro-
porcionaram maior remuneracéo da
mé&o-de-obraem relagéo ao plantio con-
venciona paraaculturado milho, 3,90
R%/h, 3,60 R$/h e 2,60 R¥/h, respecti-
vamente. O trabalho menos penoso e a
menor utilizagdo de mé&o-de-obra pos-
sibilitam aintroducdo de outras ativida-

des na propriedade, com conseqiiente
aumento de renda.

Segundo agricultores, os fatores li-
mitantes para aadocao do plantio dire-
to em nivel de pequena propriedade s2o,
em ordem de prioridade: afatade re-
cursos financeiros para a aquisicéo de
equi pamentos; o embuchamento de se-
meadoras, devido ao desconhecimento
no manejo das culturas de cobertura; o
desconhecimento em relacdo aregula-
gem e operacdes das semeadoras; ocor-
réncia de roedores; pedregosidade das
areas (Ribeiro et. a., 1998). Assim,
quando o objetivo émelhorar a€ficién-
ciadossistemasagricolas, minimizar a
degradacéo ambiental emelhorar aqua-
lidade de vida das populacOes ruras,
além da geracdo e difusdo de tecnolo-
gias, é necessario que a politica agri-
cola sgja adequada a realidade da pe-
guena propriedade. Programas de poli-
tica agricola devem estabel ecer facili-
dades de acesso a recursos e crédito
por parte dos pequenos agricultores.
Processos participativos de pesquisa e
extensdo também sdo fundamentais. E
importante ouvir o agricultor, discutir
com ele suas apreensdes e davidas, e
capacita-lo para que se torne um agen-
te ativo dentro do processo de desen-
volvimento. Para isto é preciso que a
pesquisa e a extensdo rura oficiais se-
jam bem estruturadas. =
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ACUCAR E ALCOOL

Carlos Alberto Widonsck — carlosw@bmf.com.br

Tendéncias de mercado para 2005

N 0 mercado internacional de acu-
car, acredita-se que a China de-
vera produzir 10,5 milhdes de tone-
ladas para um consumo de 11,5 mi-
Ihdes de toneladas. Na Russia, ape-
sar dadiminuicdo de 7% da &rea plan-
tada, a producéo de beterraba au-
mentou, fazendo com que suas im-
portacdes se reduzissem em 33,6%
(2,4 milhdes de toneladas) no perio-
do de janeiro a hovembro de 2004.
NasBolsasinternacionais (Nova York
e Londres), o primeiro vencimento
(margo/2005) teve umaaltade 3,72%
e 1,88%, respectivamente, no perio-
do de um més. NaBM&F, os precos
do aglcar para 0s vencimentos mais
curtos, que refletem a entressafra,
subiram (fevereiro/2005, 3,11%;
abril/2005, 1,01%). J4 o vencimen-
to julho (nova safra) foi o que apre-
sentou uma variagao negativa.
Outro componente que também
vem influenciando as cotacdes do
acUcar € avalorizagdo do real diante

do dolar. Dados da Unicaindicam que
0 consumo mensal de & cool no Cen-
tro-Sul aumentou em torno de 500
milhdes de litros nos Ultimos meses,
devido ao aumento do percentual de
adicdo a gasolina. Dados da Secex
mostram que as exportactes de al-
cool em 2004 alcancaram a marca
de 1,4 milhdo de metros cubicos,
sendo 0 nosso
maior importa-
dor os paises

Artigo redigido em 28/11/2004

exportacdes de & cool devem che-
gar a mais 2,2 milhdes de metros
cubicos.

No mercado futuro de dlcool ani-
dro da BM&F, apds os pregos apre-
sentarem forte altaem outubro, o mer-
cado vem experimentando um movi-
mento de realizacéo de lucros em pra-
ticamente todos os vencimentos.

Evolugéo do Prego Futuro do Délar

asiéticos, com
44% do total
exportado até
outubro.
Apesar da
gqueda ocorrida
no més de outu-
bro (157 mil me-
tros cubicos),

Julho/2005 - BM&F

— Abril/2005 - BM&F

Fevereiro/2005 - BM&F

analistas desse
mercado acredi-
tam que nesse
ano-safra as

ALGODAO

Plinio Penteado de Camargo — plinio@bmf.com.br

Mercado de poucos negocios

N os leildes de Prémio para Escoa-
mento de Produto (PEP) realizados
pela Conab nos dias 23 e 30 de novem-
bro e 7 de dezembro, da oferta de sub-
vencdo para 30 mil toneladas, foram
arrematados prémios para 12.912 to-
neladas ao preco médio de R$ 0,40/
kg, ficando o dispéndio da Unido em
R$ 5.144.540,00. Os corretores de al-
goddo da BM&F arremataram 8.457
tonel adas ou 65,5% do total. Emboraa
quantidade contemplada pelo PEP até o
momento ndo sgjasignificativaemrela
¢a0 aos estoques em maos do setor pro-
dutivo, que segundo fontes sdo em tor-
no de 250 mil toneladas, os |eildes tém
sido considerados como demonstragéo
de sengibilidade as dificuldades de co-
mercializacdo, por parte dasautoridades
governamentais. No momento, 0 mer-
cado esta com poucos negécios, pois
vérias fébricas concederam férias cole-
tivas no periodo de 20 de dezembro até
10 de janeiro. N&o existe consenso en-

tre os agentes do mercado com relacdo
aos estoques em maos da indlstria no
retorno as operagdes em janeiro, dado
da maior importancia para a formagéo
de preco naguele momento. No merca-
do de fios, os negdcios estéo sendo re-
alizados para entrega em janeiro/2005,
e amaioria das malharias no esté co-
berta para este
més. O fio 30/1
cardado esta co-

Artigo redigido em 9/12/2004

cado externo so tem havido procura por
algodao brasileiro demuito boaqualida-
de, como o tipo 31 — 3, cujo prego esta
em torno de US$¢ 43,00/Ip FOB Para
nagué. O indice A daCotlook foi fixado
em US$¢ 48,80 no dia 10/12/2004 e o
contrato para margo/2005, na Bolsa de
Nova York, fechou a US$¢ 42,31.

Evolugao dos Precos do Algodao

tado em torno de
R$ 9,80/kg, et&
vel ha cerca de -
doismeses Opre- w
¢codoagodéotipo
41 — 4, podto f&
brica, esaemtor-
no de R$ 1,20/Ip

ussg/ib
&

Venct. Margo/2005 - Nova York

paraentregaime- w

diataeR$ 1,25/p Tiiiiiiziiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiic

para entrega em
janeiro. Nos Ulti-
mosdias, no mer-

—————————
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Luiz Claudio Caffagni — Iclaudio@bmf.com.br

USDA mantém volume de producdo

relatdrio de dezembro de oferta e

demanda do USDA, divulgado no
dia10 de dezembro, basicamente repe-
tiu os nimeros do relatério de novem-
bro. Confirmou-se o tamanho da safra
de soja norte-americana em 85,7 mi-
|hdes de toneladas, com expectativade
recuperacao de seusestoquesfinaispara
12,5 milhBesdetoneladas. Mantiveram-
se também os volumes de producéo do
Brasi| e da Argentina em 64 e 39 mi-
|hdes detonel adas, respectivamente. Os
nimeros da China apresentaram alte-
ragdes pontuais na producdo e no pro-
cessamento, 0 que nd muda o senti-
mento do mercado de oferta suficiente
para abastecer a demanda. Diante do
cendrio de estabilidade, corroborado
pelo relatério, os precos futuros tém se
comportado com reduzidavolatilidade.
No Brasil, os trabahos de semeadura,
gue tiveram inicio em meados de se-
tembro, ja estdo praticamente encerra-

dos. Segundo entendimentos do mer-
cado, deverdo ser produzidos entre 60
e 62 milhdes de toneladas, abaixo da
estimativado USDA. O mercado avis-
tajaestavaem climadefina deano, com
poucos negdcios reportados. Em 10 de
dezembro, os precos em Paranagud/PR
giravam ao redor de R$ 35,00/sc; em
UbelandiaMG, a
R$ 32,00/sc; em
Rio Verde/GO, a
R$ 30,00/sc; e

Artigo redigido em 9/12/2004

de negocios didrios de 3.028 toneladas/
dia, com os precos negociados no dia 10
de dezembro, para mar¢o/2005, a US$
11,60/sc; para abril/2005, a US$ 11,40/
C; paramaio/2005, aUS$ 11,50/sc; para
junho/2005, a US$ 11,60/sc; para julho/
2005, aUS$ 11,60/sc; eparaagosto/2005,
US$ 11,90/c.

Evolugéao dos Precos Futuros da Soja BM&F (contrato novo, 27 t)

em Sorriso/MT,

aR$ 28,00/sc. O

mercado futuro

12,50

de soja na

3
2
2

BM&E com en- 12,00

tregaem Parana-

gua, vem regis-

trando cresci-

mento napartici-

pacéo de agentes
com uma média

DY

Serrana

FERTILIZANTES
Ao lado de quem produz

Uma parceria que, ha 60 anos,

REVISTA

colabora para que o Brasil supere
recordes no agronegocio.

Homenagem da Serrana pelo 60° aniversario da revista A Granja.

= l‘1

UNGE \

100.. ’




==
R -

MILHO

Mercado fisico e futuro

O s precos do milho no mercado fi-
SICO permanecem pouco superio-
resaparidade de exportacdo edessafor-
ma a margem de lucro dos produtores
nesse instante é reduzida. A apreciacéo
do real diante do délar € umadas expli-
cagdes dos precos estarem bastante de-
primidos, pois retraem as exportacoes,
75,5% no més de outubro, e as vendas
s8o direcionadas a0 mercado interno.
O produtor sente-se pressionado em
fazer caixa para cobrir suas despesas e
vende o milho trazendo o preco para
baixo. Outros fatores que contribuem
para essa baixa sd0 a proximidade da
safradeverdo brasileira, osgrandes es-
toques nos armazéns, que deverdo ser
comercializados paradarem lugar asa-
fra que sera colhida a partir de janeiro
de 2005, além da enorme producao
norte-americana e chinesa — em torno
de 298 milhbes de toneladas e 121,6
milhdes de tonel adas respectivamente.
Na Argentina, o plantio de milho esta
adiantado: ja se plantou 67% da safra

2004/2005, diante de 57% dasafra pas-
sada no mesmo periodo do ano passa-
do, e a expectativa de uma boa safra
também poderda influenciar os precos
brasileiros. Novamente a safra de in-
verno (safrinha) serd o fiel dabalanca,
ja que a safra de veréo esta delineada.
Os estoques de passagem e 0s esto-
quesfinaisdo ano de 2005 devem man-
ter-seiguais. Na

BM&F, as cota-

¢Oes dos contra-

BRASIL
Wilson Motta Micelli — wilson@bmf.com.br

Artigo redigido em 9/12/2004

21,50/sc, para o vencimento setembro/
2005. As cotagdes do contrato futuro
de milho recuaram no més de novem-
bro, acompanhando o mercado fisico,
e demonstrando um cenério mais a
frente derelativatranqilidade, em face
de uma safra consistente que atende ao
consumo interno e externo do primei-
ro semestre de 2005.

Curva do Milho Futuro

tosfuturos encer- 280
raram-senodia9
de dezembro,
em R$ 17,80/sc,
paraovencimen-
to janeiro/2005;

R$/sc

R$ 18,30/sc,
para

sc, para maio/ 1750
2005; R$ 20,55/ Janeiro-05
sc, para julho/
2005; e R$

marco/ 1850
2005; R$ 18,97/ )

margo-05

maio-05 julho-05 setembro-05

CAFE

Vencimentos futuros registram alta

terremoto ocorrido naCol6mbiaem

meados de novembro fez os pre-
cosdo café, enNovaYork enaBM&F,
dispararem. Segundo as noticias que
decorreram apds o evento, ndo houve
prejuizo aslavourasdo café, poiso epi-
centro do terremoto ocorreu proximo
ao litoral, na fronteira com o Panama.
A dlvidaque permaneceu entre os par-
ticipantes da cadeia do café depositou-
se sobre as dificuldades nas estruturas
de transportes do produto.

Um fato relevante refere-se aboa sa
fra 2004/2005 de 38,2 milhdes de sacas,
gue devera abastecer 0 consumo interno
de 15 milhdes de sacas e exportagbesem
média de 23 milhdes de sacas de café. O
volume exportado de café ardbica até o
fina de outubro era de 17,7 milhdes de
sacas, 9% superior aigua periodo de
2003. Nesse mesmo periodo, a receita
cambid foi deUS$ 1,3 bilh&o, equivaen-
do a um aumento de 37% da receitaem
relacéo ao ano passado. Na BM&F, as

cotagBesdos contratosfuturosencerraram-
s nodia24 denovembro,emUS$ 101,20/
sC, para dezembro/2004; USS$ 105,20/sc,
para marco/2005; US$ 107,40/sc, para
maio/2005; US$110,30/sc, parasstembro/
2005; e US$ 111,90/, parao vencimento
dezembro/2005. Quando secomparam es-
sascotagBes com asdo més anterior, notar
se que sofreram
altas, em média
de 18%, para to-
dososvencimen-

Wilson Motta Miceli — wilson@bmf.com.br
Artigo redigido em 28/11/2004

paramai /2005, US$¢ 95,40/Ip, paraju-
Iho/2005; e US$¢ 97,10/Ip, parao ven-
cimento setembro/2005. A volatilidade
didriado contrato futuro de vencimento
dezembro/2004, negociado na BM&F,
situou-se entre o minimo de 0,93% ao
dia, em 11 de novembro, e o méximo de
3,56% ao dia em 19 de novembro.

Evolucgéao dos Precos Futuros do Café Arabica

tos futuros.

Na Bolsa de
Nova York, as
cotacOes de fe-
chamento de 24
de novembro fo-
ram; US$¢ 88,90/
Ip, para dezem-

(USS/sc)

bro/2004; US$¢
91,95/Ip, para
marc¢o/2005;
US$¢ 93,70/Ip
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ARROZ

Produtores querem suspensao da importacao do Mercosul

P rodutores rurais da regido de Ca-
choeira do Sul/RS querem a sus-
pensdo imediata da importacéo de ar-
roz daArgentinae do Uruguai. O ato
custo de producéo e o baixo valor de
vendado produto brasileiro fazem com
que o arroz galicho perca competitivi-
dade em relacéo aos gréos argentinos
e uruguaios. Para se ter umaidéia do
desequilibrio nos valores de producéo
e venda, uma saca de 60 kg de arroz
custa R$ 30,00, mas é negociada no
mercado nacional aR$ 24,00, em mé-
dia— prejuizo de R$ 6,00 por saca. A
situagéo agrava-se com a concorrén-
cia dos gréos argentinos e uruguaios,
gue entram no Pais a precos mais bai-
X0s. Agropecuaristas da regiéo que-
rem que o governo federal suspenda
imediatamente a importagdo dos pro-
dutos dos paises vizinhos.

Em todo o Pais, a area plantadade
arroz para a safra 2004/2005 deve
sofrer um recuo de 1,56% em com-
paracdo com a temporada passada,

atingindo 3,71 milhdes de hectares. A
previsdo faz parte do relatério do Ins-
tituto Brasileiro de Geografia e Esta-
tistica (IBGE), que estima uma pro-
ducéo de 12,7 milhdes de toneladas, o
gue representa queda de 4,73% em
relacdo a safra 2003/2004, que che-
gou a 12,8 milhdes de toneladas.

A quedadeve ocorrer em razéo dos
baixos precosdo
produto, pelos

mento do plantio. Em Mato Grosso,
segundo maior produtor de arroz, a
falta de chuvas em algumas regides
pode levar muitos produtores a de-
sistir da culturaafim de evitar possi-
veis prejuizos com o replantio. O
IBGE estimarecuo de 2,68% na area
plantada neste Estado e de 4,2% na
producéo.

Mercado Nacional

aspectos de or-
dem climatica
(caréncia de
chuvas) e pelo
baixo nivel dos
reservatorios de
aguaque abaste-
cem as lavouras
desta cultura.
Esses trés as-

36,00

Casca (saca 60 kg)

35,00

Casca (saca 50 kg)

24,00

pectos influen-
ciaram na deci- e
séo dos produ-
tores no mo-

Guaratingueta Ivaipora
(PR)

Barreiras Encruzilhada Ararangua  Uruguaiana
(BA) do Sul (RS) (SC) (RS)

TRIGO

Pre¢o permanece em baixa

auséncia de trigo de qualidade

superior no mercado interno néo
colaborou para que os precos tivessem
alta no Ultimo més. No Parand, maior
produtor do Pais, os negécios foram
fechados entre R$ 350 e R$ 370 por
tonelada. No Rio Grande do Sul, que
ocupa a segunda colocacdo, 0s pregos
passaram de R$ 330 para R$ 300 ato-
nelada, enquanto na safra passada a
cotacdo chegou a R$ 460. A diferenca
nos precos entre os dois Estados ocor-
reem razéo daqualidade dos graospro-
duzidos em cada um. O prego minimo
estipulado pelo governo federal paraa
tonelada é de R$ 400.

Para esta safra, a Argentina deve
colher cerca de 14 milhdes de tonela-
das. Mesmo com a qualidade inferior,
0 produto argentino deverater priori-
dade no mercado brasileiro em rela-
¢a0 ao trigo importado de outros pai-
ses como os Estados Unidos e o Ca-
nada, que funcionam como alternati-

va. O motivo é o preco mais baixo.
Enquanto o trigo argentino é comer-
cializado aumamédiade US$ 137 por
tonelada, o norte-americano e o cana-
dense chegam aum valor de US$ 217.
Asimportagdesbrasileirasdevem atin-
gir 7milhdes detonel adas este ano para
um consumo estimado de 10 milhdes
de toneladas.
Uma solu-
¢ao que poderia

5,8 milhdes de toneladas, sendo a
maior parte do Rio Grande do Sul.
Porém, a atual faixa de precos no
mercado internacional, em conse-
guéncia da maior oferta mundial, e
a desvalorizacéo do dolar ndo estao
contribuindo para um preco mais
atrativo.

Mercado Fisico Nacional (saca 60 kg)

alavancar o0s
precos do trigo
no mercado in-
terno seriaare-
tomada das ex-
portacdes,
como ocorreu
na safra passa-
da, quando 0 s
tor comercidizou
1,3 milhdo de
toneladas de
uma safra de

Beltrdo (PR)  (PR)

Francisco Itapeva Maravilha Unido da

Londrina  N&o-Me-
(PR) Toque (RS)

Vacaria

(SC)  Vitéria (PR)  (RS)
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Montana inaugura filial em

MATO GROSSO

Centro-Oeste ja esta

consolidado como um
dos principaispélosde desen-
volvimentoagricolabrasileiro.
E, por essarazdo, tem atraido
investimentosdevéariasempre-
sas. Visando incrementar a
agilidade no atendimento das
necessidades dosclientesdes-
taregi&o, aMontanalndlstria
de Mé&quinas, fabricante de
pulverizadores, inaugurou em
dezembro umafilid em Ron-
dondpolisMT. Segundoopre-
sidente dacompanhia, Gilber-
to Junqueira Zancopé, a ins
talacdo destanovaunidadefaz
parte dos planos da Montana
de investir no seu pdés-venda.
“Queremos facilitar 0 aceso
por parte dos nossos clientes,
a0S SarVigos pés-vendas pres-
tados pela empresd’, afirma
O executivo explica que fo-

Divulgacéo

raminvestidos nestafilia cer-
cade R$ 2,5 milhdes, aplica-
dos na construcéo do prédio,
contratacdo de pessod emon-
tagem de toda a infra-estrutu-
ra. Segundo Zancopé, néo
seraumaunidadefabril eaten-
dera principamente os Estar
dos de Mato Grosso, Mato
Grosso do Sul, Goiés, Minas
Geraisesul daBahia “A nos-
safilid iracentrdizar adistri-
buicdo de pecas de reposicéo
paranossos revendedores, as-
Ssténciatécnica e treinamen-
to”, completa.

FLASH

Basf e Dow AgroSciences anunciam

PARCERIA

Basf e a Dow Agro-

Sciences anunciaram
uma parceriaparao desen-
volvimento do Sistema de
Producéo Clearfield® por
meio da produgéo de novos
hibridos tolerantes ao her-
bicida OnDuty®, favore-
cendo, assim, toda a cadeia
produtiva do milho. O
acordo concede a Dow
AgroSciences no Brasil os
direitosde comercializacdo
de hibridos contendo o
atributo que confere atole-
réncia ao OnDuty®.

O acordo é fruto da ex-
periéncia da Basf em cultu-
ras com tolerancia a herbi-
cidas e da Dow AgroScien-
ces com suas habilidades
no desenvolvimento de hi-
bridos altamente rentaveis.
A ampla distribuicdo desta

poderosa linha de produ-
tos beneficiara agriculto-
res, proporcionando um
aumento nas opcoes de
producéo.

“ Estamos empolgados
com 0s avangos desta par-
ceria’, explica José Ara-
na, diretor de Sementes e
Biotecnologia da Dow
AgroSciences no Brasil.
“Este é um passo signifi-
cativo rumo ao nosso pla-
no de fornecer uma exten-
sa gama de produtos ino-
vadores para a cultura do
milho. “Este acordo am-
pliara substancialmente a
utilizacdo da tecnologia
Clearfield® com hibridos
de milho geneticamente
avancados’, explica Air-
ton Leites, gerente de Pro-
dutos da Basf Agro.

Semeato € empresa INOVADORA

Semeato conquistou

umhonrosoterceiro lu-
gar no ranking das 50 em-
presas que mais inovam no
sul do Pais, sétimo luger en-
treas 50 maisinovadorasdo
Brasil eoprimeiro lugar no
segmento de méguinas agri-

colas, segundo o ranking di-
vulgado pela Revista Amanh&
(edicéo de novembro/2004).
O levantamentofoi feito apar-
tir dedadosfornecidospeolns:
tituto Naciona de Propriedade
Industria (Inpi), que classifi-
couasempresashrasilerasque

mais reivindicaram patentes
para seus produtos e proces-
S0s entre 1993 e 2003.

A Semesto depositou 85
patentes no Inpi, 0 que Mos-
traabuscapeladiferenciacéo,
sendo a empresa do segmen-
to que mais investe em pes-

quisaetecnologia, desenvol-
vendo ao longo dos anos
produtos de acordo com a
necessidade do agricultor.
S&0 40 anos dedicados ao
plantio direto e a solugbes
voltadas ao agricultor e &
preservagéo do ambiente.

Bunge PREMIA produtores

Bunge Brasil, que red-

ne as atividades da
Bunge Alimentos e Bunge
Fertilizantes, lideres no
agronegocio brasileiro, con-
cedeu a 14 produtores o
prémio Destaque Bunge
Agricultor Brasileiro do ano
passado, instituido em
2004 pelaempresa. Utilizan-
do o mesmo mote da cam-
panha publicitéria da Bun-
ge, ‘‘Agricultor brasileiro,
guem conhece reconhe-
ce’, o prémio contemplou
cinco importantes ativida-
desligadas ao agronegocio:
Meio Ambiente, Responsa-

bilidade Social, Tecnifica-
¢a0, Parceriae Produtivida-
de — sendo que esta Ultima
contemplou, em 2004, pro-
dutores de soja, milho, tri-
go, algodéo, café e cana-
de-acucar.

“Nosso objetivo é ho-
menagear os agricultoresde
diversas regides, cuja con-
tribuicdo tem sido funda-
mental para o desenvolvi-
mento do agronegadcio bra-
sileiro”, ressaltao presiden-
tedaBunge Alimentos, Sér-
gio Waldrich. Outra carac-
teristica do prémio é a sua
amplitude, poishomenageia

produtores dos mais diver-
Sos portes, tanto 0s peque-
Nos como 0s grandes agri-
cultores. Na foto, Mario
Barbosa, presidente daBun-
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ge Fertilizantes (a esquer-
da), Oscar Luiz Servi (no
centro), homenageado na
Categoria Parceria, e Sér-
gio Waldrich.
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Farsul PREVE dificuldades em 2005

anunciada crise que 0

agronegocio brasileiro
devera enfrentar em 2005
foi o principal assunto da
tradicional coletiva de fi-
nal de ano do presidente
da Federacdo da Agricul-
turado Rio Grande do Sul
(Farsul), Carlos Sperotto
(foto), em dezembro. As

cotacdes em baixa, o do-
lar caindo e os custos dos
insumos e do maquinario
em alta foram situacdes
abordadas com preocupa-
¢80 por Sperotto. Segun-
do célculos apresentados
por ele, no ano passado o
preco das maquinas au-
mentou 70%, enquanto 0s
insumos, 30%. Ja a cota-
¢do da soja, por exemplo,
teve um pico que depois
despencou pela metade, no
mesmo ano. “Temos que
trazer 0 agronegocio area-
lidade. Nao podemos repe-
tir o endividamento de 11
anos atras. Na época, mui-
tos companheiros sairam da
atividade”, advertiu. Por
isso, previu um 2005 com
resultados vermelhos.

Agrolinkfito ajuda produtor a
ganhar RENTABILIDADE

C om a alta nos precos dos insumos agricolas e maqui-
narios, é fundamental que o produtor consiga otimi-
zar 0s custos de produc&o. Para isso, o Portal Agrolink
(www.agrolink.com.br) oferece o sistema Agrolinkfito
que possibilita acesso a todos os agroquimicos comerci-
alizados no Pais. Uma das vantagens que o sistema ofe-
rece, através das bulas fornecidas pelas préprias empre-
sas, é a quantidade recomendada para que o produtor
economize na hora de aplicar determinado agrotoxico. O
Agrolinkfito contém 780 produtos cadastrados e regis-
trados no Ministério da Agricultura, Anvisae lbama. Dis-
ponivel on-line no endereco do Portal, o banco de dados

é atualizado diariamente.

Fetag RS: um
2004 bem
COMPLICADO

ano de 2004 foi de pro-

vacdes para a agricul-
turafamiliar. A avaliacdo é
do presidente da Federacao
dos Trabalhadores na Agri-
cultura no Rio Grande do
Sul (Fetag), Ezidio Pinhei-
ro. Ele lembrou que o0 ano
comecou com uma forte
seca, que acabou mobili-
zando a entidade em busca
de apoio ao segmento. De-
pois, as cotagdes dos pro-
dutos despencaram, en-
guanto 0s custos aumenta-
ram. O dirigente lembrou a
diferenca de pregos por saca
recebidos pelo agricultor em
dezembro de 2004 numacom-
paracdo a mesma época do
ano anterior: soja—R$ 28,00
aR$ 45,00; trigo—R$ 17,50
aR$24,00; milho—R$ 16,00
a R$ 22,00. “Em Cangu-
cu, o milho esta R$ 14,00
a saca. Nado da um almo-
¢o!”, lamentou. Para 2005,
o foco da Fetag é a orga-
nizacdo da producéo. “Es-
tamos produzindo e néo
estamos conseguindo co-
mercializar. A prioridade é
organizar a producao”,
anunciou Pinheiro.

ANOTE Al

Agrosystem com novo SITE

Agrosystem esta comemorando 15 anos e lan-

¢ando um novo site, muito mais moderno e inte-
rativo. Nele, todas as linhas de produtos (agricola, me-
teorologia, analitica, biotecnol ogia e gerenciamento de
frotas) tém espago especial. No site, inclusive, o inter-
nauta tera em tempo real as condicdes climéticas for-
necidas pela Estacao Meteorol 6gica Vantage Pro, co-
mercializada pela Agrosystem. O endereco é

Www.agrosystem.com.br

Nissan reforca
area de
MARKETING

esde outubro de 2004,

Fernando Luna de Ca-
margo passou a exercer a
fungdo de gerente de Marke-
ting da Nissan do Brasil
Automoveis Ltda. A mu-
danca tem como objetivo
principal ainhar ao marke-
ting avisdo dadreadeven-
das, tendo em vista o
trabalho desenvolvido pelo
profissional desde julho de
2003 junto a rede de con-
cessionarias Nissan.

De 8 a 10 de marco
acontece em Aracatuba/SP
a Feicana 2005 — Feira de
Negdcios da Agroindustria
Sucroalcooleira. O evento
contemplara além de
equipamentos, assuntos
relacionados ao mercado
interno e externo de acu-
car e alcool, com infor-
macdes e novidades do se-
tor. A Feicana objetiva au-
mentar a interatividade en-
tre os agentes atuantes no
mercado agroindustrial su-
croalcooleiro. I nformactes
(18) 3624-9655.

De 5 a 9 de abril acon-
tece, em Rio Verde/GO, a
Agrishow Comigo 2005,
promovida pela Cooperati-
va Mista dos Produtores
Rurais do Sudoeste Goiano
(Comigo). O evento busca
proporcionar aregido o uso
equilibrado de tecnologias
no agronegaocio, priorizan-
do o plantio direto e a pre-
servacaéo do meio ambien-
te, além de estabelecer uma
referéncia de pesquisa para
todo o Pais. Informacdes
(64) 611-1525.

A Federacéo Brasileira
de Plantio Direto na Pa-
Iharealizaentreosdias 18
a 20 de maio, em Foz de
I guagu/PR, simpdsio sobre
Plantio Direto e Meio Am-
biente — Sequiestro de Car-
bono e Qualidade de
Agua. O objetivo € subsi-
diar pesquisadores, profis-
sionais e produtores com
informages sobre sequies-
tro de carbono e qualida-
de da agua via sistema
plantio direto. Informa-
¢des (42) 223-9107 ou
febrapdp@uol .com.br
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Variedades de ALFACE E COUVE
chinesa chegam ao mercado

A Agristar coloca no
mercado variedadesde alfa-
ce crespa e de couve chine-
sa. A aface crespa Jullie
apresenta grande porte, as-

pecto vigoroso e
uniforme, com fo-
Ihas grandes e
crespas de colora-
cdoverde-clara. O
plantio pode ser
feito duranteo ano
todo, especial-
mente no verao, ja
gue possui boato-
lerancia a altas
temperaturas. A
couve chinesa hi-
brida Seijin F1
apresenta cabeca
compacta e tem
ataresisténciaahérnia, al-
ternaria, mildio e ao pen-
doamento precoce, com
bons resultados em plan-
tio de primavera-veré&o.
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BIOTECNOLOGIA

Milho TOLERANTE a insetos e

glifosato

O mercado norte-americano vai comercializar
neste ano o milho Yieldgard Plus, associado ao
Roundup Ready 2, da Monsanto. Esta é aprimeira
variedade do milho transgénico que aliatrés carac-
teristicas introduzidas por meio da biotecnologia:
resisténcia a pragas que atacam tanto araiz quanto
a parte aérea da planta e tolerancia ao herbicida

glifosato.

Algod&o Bt apresenta REDUCAO

DE CUSTO

A adocéo do algodéo Bt,
variedade resistente a inse-
tos, apresenta reducéo de
custo e também de intoxi-
cacdo. E o que mostra o
estudo “Algoddo genetica-
mente modificado e asalde
dos agricultores na China’,
publicado no Journal for
Occupational and Environ-
mental Health. Durantetrés
anos, a pesqguisa ouviu 400
produtores das provincias
de Hebei e Shandong, no
norte da China. Os resulta-
dos mostram uma queda de
57% no uso de pesticidasno

pais, o que proporcionou
também umareducado no nu-
mero de casos de intoxica-
¢Oes pel o uso de agroquimi-
CO0S em comparagéo com
0s cotonicultores que
plantaram variedades con-
vencionais. O estudo reve-
la ainda que, desde alibe-
racéo comercial do algodao
Bt em 1997 na China, ape-
nas 5% dos produtores que
adotaram o produto foram
vitimas de intoxicacéo,
percentual que chega a
22% no caso do algodéo
convencional.

Novo clone de CAJUEIRO-ANAO

precoce

: ';‘?_'a ‘

Depois de sete anos de
estudos, sera lancado neste
ano um novo clone de cgjuei-
ro-ando precoce. O BRS
Bahia 12 foi desenvolvido
pelaEmbrapaAgroindulstria
Tropical e a EmpresaBaia
na de Desenvolvimento
Agricola (EBDA). O maior
vigor da planta, a alta pro-
dutividade das castanhas e
ascaracteristicasdesgjaveis
da améndoa para a agroin-

Divulgacéo

dustria apontaram o BRS
Bahia 12 como o0 maisin-
dicado paraaMesorregido
de Ribeira do Pombal, no
nordeste baiano, e para
outras areas que apresen-
tem condic¢des edaf oclima-
ticas semelhantes, como
baixa pluviosidade (entre
600 e 800 mm), umidade
relativa do ar em torno de
50% e temperatura média
anual de 28°C.

Projeto viabiliza produc&o de café no AMAPA

Dentro de cinco anos, o
Estado do Amapa podera
deixar de importar café e
assumir umaposicao dedes-
tague no cultivo do produto
naregido amazonica. Trata
se de um projeto de selecéo
de materiais para futuras
cultivares de café robusta.

De acordo com a Embrapa
Amapa, este café érastico e
se adapta bem a regido. O
projeto comegou em 2001 e
desde latestou 41 progénies
em unidades de observagao.
Osmateriaisvieram de Ron-
dobniae sdo parte de um pro-
jeto de melhoramento gené-

tico desenvolvido pela Em-
brapa. Até agora, oito des-
ses materiais apresentaram
bom desenvolvimento da
planta em condi¢des de bai-
xafertilidade. O cronograma

do projeto prevé, parajulho o

de 2005, aprimeiraavaliacéo
de produto. _

136 - JANEIRO 2005




NIVELADORA de solo para plantio direto

A Boelter apresentaumanovaver-
sdo da niveladora de solo, produto
consagrado no mercado gadcho e na-
cional. A niveladora possui es-
trutura reforcada para
enfrentar o trabalho de
nivelamento de terrenos
de campo bruto, permi-
tindo acorrecdo de areas
de lavourade todos osti-
pos de culturas, como ar-
roz, soja, milho, algodéo, etc. Essa
versdo apresentatrés laminas fron-
tais que, somadas a lamina interme-
diéria, realizam um trabalho de corte
de terra com grande eficiéncia devi-

-
Al., el
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do ao angulo de ataque das
naval has.

Boelter Agro Industrial Ltda. —
Rodovia BR 290, Trevo de Gra-
vatai, Gravatai/RS. Fone (51)
484-3112. Site: www.boelter-
agro.com.br

NOVIDADES NO MERCADO

DISTRIBUIDOR de
fertilizante organico

Equipamento desenvolvido para se
obter uma ¢tima distribuicdo, em area
total, de fertilizante composto, esterco
de confinamento de gado, camadefran-
go, torta de filtro de usinas e similares.
A quantidade de distribuicdo de fertili-
zantes et entre 4 a40 toneladas’hecta
re, dependendo da densidade do produ-
to. A quantidade distribuida € regulada
através da abertura hidréulica da com-
portatrasairadaméaguina. O DFT éequi-
pado com pneus de ata flutuacdo 400/
55- 225, etracionado pelabarradetra-
¢do e acoplado na tomada de poténcia
de tratores entre 70 e 90cv.

Novo conceito no tratamento da FRUTICULTURA

Divhlga(;éo

A Frutisan traz mais uma grande
novidade paraalinhade pulverizadores.
Trata-se do pulverizador — nebulizador
W-200 TR, indicado para pequenos e

médios agricultores, bomba 35 LPM,
composto de chass todo de aco refor-
¢ado; tangque em polipropileno, com ca-
pacidade de 200 litros, e equipado com
seissaidas de nebulizadores com coman-
dosindividuais. O novo modelo oferece
um enrolador com 100 metros de man-
gueira. O sistemapossui pistolade apli-
cacdo paralocais de dificil acesso.

Wirti IndastriaeComérciodeM aqui-
nas Ltda. — BR 386, CEP 98400-000,
Frederico Westphalen/RS. Fones (55)
3744-5061 e (55) 9945-1114.

Civemasa Implementos Agricolas
Ltda. — Rodovia Anhangtiera, s/n,
Km 163, Caixa Postal 541, CEP
13600-970. Fone (19) 3543-2100.
Site: www.civemasa.com.br
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ATOMIZADOR para
citricultura
O atomizador KO-A-4000-CI-JET

Novidade na aplicagéo de INSUMOS

A Incomagri langa a
Sembra 3200 litros, a
mais nova inova-
¢do de distribui-
cao defertilizantes
e sementes. Apli-
cando com preciséo
em faixas de 12 a 24
metrosdelargura, com
modernos compo-
nentes, como:
agitador hori-
zontal de baixa
rotacdo que ndo
danifica adubo e
sementes, proporcio-
nando melhor einigual&vel uni-
formidade na distribuicéo; conjunto
comando-dosador graduado de acio-

namentoindividual, facilitando
0 correto gjuste na faixa
de aplicagdo; chass
moderno e robusto
e reservatorio em
polietileno com ca-
pacidade de 3.200 li-
tros e facilmente re-
movivel paralimpezae
manutencao.
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Incomagri Ind. e
Com. de Méaquinas
Agricolas Ltda. —
Rodovia Estadual SP
147, Km 41,9, Caixa Pos-
tal 41, CEP 13970-970, Itapi-
ra/SP. Fone: (19) 3843-9900. E-
mail: vendas@incomagri.com.br

Pluséo resultado deumaconstanteevo-
lucdo tecnol bgica onde cada novo con-
ceito e inovagbes apresentadas foram
projetados parafazer desse equipamen-
to a solucdo perfeita para os novos de-
safios da citricultura brasileira. Deste-
ca-se pelo seu design arrojado, turbina
de 900 mm com volute regulavel, ex-
clusivo sistema de transmisséo por cai-
xamultiplicadora e eixo cardan que ga
rantem alta performance, com menor
consumo de poténcia e combustivel.

K.O.MaquinasAgricolasLtda.— Av.
Major Hilario T. Pinheiro, 2.300, Cai-
xa Postal 181, CEP 14871-700, Jaboti-
cabal/SP. Fone (16) 3209-1625.
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Hugo Hoffmann

Diretor-presidente da Revista A Granja

PONTO DE VISTA

A revista mais antiga do Brasil €
também a mais INOVADORA

esde o primeiro nimero surgido

emjaneiro de 1945, aordem foi

melhorar. Sempre. O segundo nl-
mero tinhade ser melhor queo primeiro.

S&o péginas e paginas escritas e pro-
duzidas diae noite, feriados e domingos,
tudo paralevar ao leitor ainformagdo tec-
nicamente certa, inovadora, correta.

Essafilosofia nasceu com o primeiro
exemplar produzido com poucosrecursos,
guase artesanalmente, e continuahoje, na
época do computador, do fax, do e-mail,
doceular.

Parece mentira, A Granja é arevista
mais antiga do Brasil. O Pato Donald, da
EditoraAbril, quenembrasileiraé, estaem
segundo lugar noranking. Tem 58 anos. A
Granja é arevistamais antigado Brasil,
ndo por tradicdo, massm gracasasuaper-
manenteinovagdo. Inovou desdeo primeiro
ndmero em seu formato. Inovou também
no contelido. A Granjainicialmentediri-
giu-seao criador de gado | eiteiro.

Posteriormente, por suainéditaacei-
tacdo e proposi¢éo do publicoleitor, pas-
sou a abordar assuntos de gado de cor-
te. E, posteriormente, de ovinoculturae
suinocultura.

A Granjasemprefoi aprimeiraafaar
sobre as novidades quentes que esta-
vam ocorrendo no segmento da pecua-
riae da agricultura. Hoje, como ontem,
essafilosofia é rigorosamente persegui-
da e apresentada aos nossos leitores.
Quem primeiro falou em biotecnologia?
Em agriculturade precisdo? Em biodie-
sel?Lembram-se?

Bem, quem|éA Granjasabeprimero.

E um conceito que nasceu ha 60 anos
e permanece tao atual como ontem. Tal-
vez sejaum dos principais motivos pel os

guais estamosfestejando com vocé, nos-
sofiel parceiro, esses 60 anos de existén-
cia. A Granja nasceu no Rio Grande do
Sul, épocaem quetanto apecuariadelei-
te quanto apecuériade corte galichaeram
exemplo da qualidade avangada no cam-
po dabovinocultura. Por isso, A Granja
janasceu com pedigree.

Foi também no Rio Grande do Sul
onde se iniciou a agricultura profissio-
nal com aimplantagdo dostrigaise, pos-
teriormente, com a exploracdo da soja.
L& onde as coisas estavam acontecen-
do, estavaA Granja.

Com acorridados gréos, acel erou-se
a mobilidade do agricultor galcho, que
avangou com seus conhecimentos e sua
obstinacdo por todos os rincdes do Pais.
Elelevou seus costumes, entreeles, alei-
turade A Granja. Hoje, imagina-se que
existe mais de um milho de galichos es-
palhados por todo o territério brasileiro.
Preferenciaisleitoresde A Granja.

A forcadeA Granjaestaestruturada,
principal mente, nafideizacdo doleitor, ob-
tida através da assinatura. As pessoas
|éem, reléem, emprestam arevistaparaou-
tros e a colecionam. Ou sgja, por ser um
produto defacil manuseio, A Granjatem
umtréfego deleituramédiode2,5leitores
por exemplar.

Sua circulag8o junto ao setor mais
moderno e profissional do campo Ihe da
uma forga de penetracdo inigualavel.
Hoje, onde esta
ogréo, laestaA
Granja. Ontem
como hoje, A
Granja so tem
um compromis-
so0: comoleitor.

A Granjaemtoda suaexisténciasem-
prefoi uma publicacdo absolutamentein-
dependente. Suasreceitas Unicase exclu-
sivasvém davendade assinaturae anin-
cios. A Granja nunca pertenceu a qual-
quer entidade ou associacéo de classe.
Nuncafez parte de qualquer grande gru-
po editorial. Jamaisrecebeu qual quer tipo
de favor governamental sob qualquer
aspecto.

A Granjatem, teve e terduma Ginica
posicdo intransigente: |utar atravésde suas
péginas pela melhor rentabilidade do ho-
mem do campo. Umacoisaécearta. A Gran-
jando estariafestgjando seus 60 anosbem
vividos se néo tivesse o respal do dacredi-
bilidade. E 6bvio. S50 60 anosdeautorida-
de que Ihe confere alideran¢ano setor.

A noticia correta. Checando e reche-
cando. O permanente contato com as li-
derangas e a realidade brasileira da lida
do campo, onde as coisas acontecem.
Tudo faz com que o que importa é a edi-
¢80 seguinte. E alimentar o leitor comin-
formactes objetivas, atualizadas e tecni-
camente corretas. Cada exemplar é um
NoVo nascimento, que devera ser sempre
melhor que o anterior. Ou sgja, 0 conceito
filosofico da busca permanente da quali-
dade continuard, permanentemente, o
mesmo, agoracom aautoridade de quem
tem 60 anosdeininterruptaexisténcia.

Por tudo isso, agora, 0 que realmente
importa, S80 0s anos que virdo. m

Uma coisa é certa. A Granja ndo estaria festejando seus
60 anos bem vividos se néo tivesse o respaldo da

credibilidade. E ébvio. Sdo 60 anos de autoridade que lhe
conferem a lideranca no setor
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