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O SEGREDO DE QUEM FAZ

Brasl &, realmente,
um lugar de
contradicoes. Na

agricultura, sdo muitas,
como a do trigo. Apesar
das alardeadas dimensbes
e potencialidades agricolas
deste Pais, metade de todos
0S paes, massas e biscoitos
gue chegam a mesa dos
brasileiros tem como
ingrediente o cereal gerado
em lavouras argentinas. As
causas desse absurdo sdo
muitas, como a carga
tributaria que remete aos
cofres governamentais — e
n&o ao bolso do produtor
ou do dono de moinho — 0
valor de um em cada trés
paezinhos. E 0 consumo per
capitabrasileiro €inferior
até ao da india. Por tudo
1SS0, a Associagao
Brasileira da Industria do
Trigo (Abitrigo) esta
propondo e desenvolvendo
acOes para inverter essase
outras situacoes
inaceitaveis, que, antes de
tudo, atinge em cheio 0
agricultor. As propostas e 0s
anseios da instituicdo sao
revelados nesta entrevista
pelo seu presidente,

. Francisco Samuel Hosken
Leandro Mariani Mittmann
‘ada d’u leandro@agranja.com
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A Granja— Quais sdo as mobili-
zagdes necessariaspara por fim acon-
tradicdo do Brasil, um Pais com suas
conhecidas dimensdes e potencialida-
desagricolas, aindadependentedaim-
portacdo de trigo para abastecer o
mer cado interno?

Francisco Samuel Hosken — Pri-
meiramente, é preciso que se tenha um
planointegrado dacadeiade producdo do
trigo. N&o se resolvera esta perspectiva
com um programa exclusivamente de
producgo detrigo. O planointegrado deve
partir do produtor. Ele precisa ter a tec-
nologiaadequadaefinanciamento. O de-
senvolvimento detecnol ogiatem que per-
mitir queotrigo brasileiro atinjaaprodu-
tividade que sgjarentével parao produtor
€ que sga de qualidade adequada para
abastecer aindldtriabrasileira. E preciso
ter estocagem, poiso Brasil ndo tem essa
capacidade hoje. Se a producdo de trigo
crescer, 0 Brasi| teraum gravissmo pro-
blema. N&o haveraonde por essetrigo. A
questdo é bastante complexa, e é preciso
desenvolver alogistica e o transporte. A
logistica enfrenta os problemas de cabo-
tagem, pois fdtam navios, e é caro para
levar, por exemplo, o trigo do Rio Gran-
de do Sul parao Nordeste. O transporte
rodoviério no Brasil é carissmo, com
edtradas péssimas, sem condicdo de fa
Zer 0 transporte. Se somar tudo isso que
estou chamando de “plano integrado”, é
possivel ter trigo com competitividade.
E o que o Brasil precisa Ou sgja, que
possa competir com o trigo importado.
Nao é uma questdo nacionalista, produ-
Zir trigo paraparar deimportar. Tem que
produzir de tudo: de chips para compu-
tador a um monte de coisas. Vamos fe-
char a economia? N&o, a economia é
aberta. Quem produz melhor exporta. O
Brasil tem capacidade de produzir trigo,
tem capacidade de crescer, mas desde
que hgjaum plano integrado de médio e
longo prazos.

A Granja — Todos os dos da ca-
deia triticola reclamam da alta carga
tributaria. Qual é realmente o0 peso
dos impostos no segmento e qual é a
proposta daAbitrigo parareduzi-lo?

Hosken — N6s do setor do trigo
pagamos impostos “cheios’. Néo existe
reducéo nosimpostos para o setor do tri-
go. Existe parao arroz, feijo, farinhade
mandioca, farinhade milho e paravérios
outros produtos. Para o trigo ndo. Paga:
mosaiquotacheiaparao PIS-Cofins, de

9,25%. Os outros setores pagam aliquo-
tazero. Primeiro ponto: queremosaliquota
zero do PIS-Cofins paratodo o trigo. No
Brasil, tem sempre um setor querendole-
var vantagem. N&o, nesse caso, todo 0
trigo tem que ter diquota zero. Por que
todo o trigo? O trigo, afarinha, a mistu-
ra. Consequientemente, vai baratear o pdo,
omacarréo eabolacha E ai teremosmais
consumo. Va melhorar para todo mun-
do. Portanto, o primeiro ponto na carga
tributériaéaaliquotazero paraotrigo. O
segundo ponto, importantissmo, é are-
ducéo e equdizacdo do ICMS. Reducéo
porgue hoje, nominalmente, o imposto é
7% nos Estados e 12% para fora dos
Estados. O que ndo éumaredidade, por-
gue cada Estado tem seu programa de
incentivos, deguerrafiscal. Eterminapara
fora do Estado sendo de 7%, 8%. Que-
remos equalizar isso tudo. Reduzir ao ni-
vel minimo se ndo puder ser zero. Por-

gue hoje ja estd zero em Sao Paulo e no
Rio de Janeiro. Queremos reduzir para
no minimo 4%. A nossa proposta é que
sgja 4% dentro do Estado e parafora do
Estado. Equaliza e acaba com a guerra
fiscdl. E reduz asonegacao, porque quan-
do é 12%, ha incentivos & sonegacao.
Quando se tem um imposto baixo, 4%
por exemplo, acaba o problema da sone-
gacdo. Ninguém vai correr o risco de so-
negar paraganhar t& pouco. E ndo paga
0 custo de levar esse trigo para Estados
longinquos, como eeslevam hoje, devi-
do & sonegacao.

A Granja— Paratodooterritorio
brasleiro?

Hosken — Isso tudo tem que ser
feito entre os Estados das Regides Sul e
Sudeste. N&o da para fazer hoje com o
Nordeste e Norte, porgque o nivel de tri-
butagéo deles € muito alto. Eles estéo
pagando 34% de ICMS. E que existe
umaanteci pagao tributériae € espagam
olCMSdacadeiatoda. Entdo, falar com
um governador do Nordeste para redu-
zir de 34% para4%, evidentemente, que
elendovai reduzir. Maso Sul e 0 Sudes-
te que hoje estdo em 7% poderiam re-
duzir e equalizar. Comisso, estamosre-
solvendo o primeiro problema, que € o
excesso de impaostos no trigo e nos seus
subprodutos.

A Granja — O governo do Rio
Grande do Sul reduziu a aliquota do
ICMS para o trigo comer cializado
para So Paulo eassm gar antiu acom-
petitividade da triticultura gadcha.
Este € um caminho?

Hosken — E uma medida pontual.
N&o resolve nada. Ela objetivou apenas
gueo Rio Grandedo Sul continueforne-
cendo produtos para S&o Paulo, que é o
maior consumidor do Brasil. Precisamos
fazer isso para todos os Estados. Temos
que fazer uma aiquota equanime. Por-
gue se um faz uma reducdo para Sao
Paulo, amanha alguém faz uma para o
Rio Grande do Sul. E vai vender dentro
doRioGrandedo Sul. Entdo, issoéguerra
fiscal. O que queremos é equaizagéo do
ICMS e queremos que ee sgade prefe-
rénciazero. Entéo, o produtovai fluir para
todos os Estados em igualdade de condi-
¢Oes. Essaé asolucdo. Eu entendo o que

o Rio Grande do Sul fez, o Paranafez a
mesma coisa, porque iso foi uma rea
¢20 a aiquota zero dentro do Estado de
S&0 Paulo. Um Estado esté reagindo ao
outro, enquanto precisamos que todos 0s
Estados do Sul e Sudeste, por meio de
seus secretérios da ReceitaFedera ou da
Fazenda, facam umaequaizacéo. Ai aca
ba o problema. Eu fdo em 4% porque
acho queparaEstadoscomo o Rio Grande
do Sul e Parana, que so exportadoresde
trigo, € muito dificil zerar. Se ele cobra
ICMS no trigo e isenta a farinha, ndo
adiantanada, poisvocéjapagouoICMS.
Na farinha, vocé recebe um crédito que
ndo tem vaor, pois afarinha estéisenta.
Ent&o, é preferivel equalizarmos os
ICM Ss em todos os Estados, e fazermos
umaad iquotareduzida.

A Granja— Emrédacdoaspropos
tas da Abitrigo, quais sdo as chances
reais de serem aceitas pelos governos
federal e estaduais? Como estéo, na
pratica, todas essas propostas?

Hosken — Estamos trabalhando na
préatica. Néo € so discurso. A questdo do
PIS e Cofins, ja apresentamos varias
emendas em Brasilia no Ultimo ano.
Emendas que foram parao Plenario, fo-
ram aceitas e, na hora da votacéo, o go-
verno federal vetou. Foram todas veta:
das pela bancada do governo federa,
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porque ela achava que teria um cugto fi-
nanceiro para 0 governo. A nossa posi-
¢80 hoje é redlmente de convencer o go-
verno federa da importancia do trigo e
de seus produtos de forma que ele edite
umaM edidaProvisdriaou um Projeto de
Le concedendo adiquotazero cadeiado
trigo. Esse é 0 nosso trabalho nesse mo-
mento. N&o adiantafazer um projeto con-
trério ao governo. Tem que ser um pro-
jeto do governo. E o governo precisa se
conscientizar daimportanciadaaiquota
zero no PIS e no Cofins para esse produ-
to, que é da cesta bésica, que é do co-

tidiano de toda a populacdo brasileira e
gue atinge todas as classes sociais. Nao
estamosfaando deum produto pararico,
nem um produto exclusivamente para
pobre. E produto paratodo mundo, e que
todo mundo consome todo o dia. A ne-
nhum produto se pode dizer isso. O trigo
€ um produto t&o importante quanto o
arroz nadimentacao brasileira. Naguer-
rafisca do ICMS, 0 nosso projeto € de-
senvolver por meio do Comité Técnico
do Confaz (Conselho Naciona de Politi-
ca Fazendaria) um acordo entre os se-
cretérios da Fazenda dos Estados do Sul
e Sudeste, para demonstrar ao Comité
Técnico que essa equalizacao € benéfica
para todos. E com a concordancia do
Comité Técnico, iriaa votacdo no Con-
faz e certamenteteriaboachance daegua
lizacdo ser aprovada. Vai demorar um
pouco, pois ainda temos alguns Estados
reagindo aquestdo do ICMS. Minas Ge-
rais encaminhou um projeto de isencéo
dedgunsitensdo ICMS,; o Espirito San-
to tem um decreto pronto para publicar;
Santa Catarina também; Rio Grande do
Sul, Parang, Riode JaneiroeSao Pauloja
fizeram. Completado isso, vamos colo-
Car na mesa a proposta Nossa por meio
do Comité Técnico do Confaz.

A Granja— O consumo defari-
nha de trigo no Brasil é de apenas
54 kg per capita, menos até que o
da India (60 kg/habitante) e abaixo
dos 70 kg estabelecidos pela Orga-
nizacdo Mundial da Saude (OMS).
O que se justifica isso e quais sao
as propostas e iniciativas da Abitri-
go para incentivar a utilizacdo dos
subprodutos do trigo?

O SEGREDO DE QUEM FAZ

Hosken — Primeiramente, isso é
umavergonhanacional. Nos Ultimos dez
anos, 0 crescimento médio de consumo
de produtos de trigo foi de 0,8% a0 ano.
Esseindiceémenor queodo crescimento
da populagén. Ou sgja, nossa populagéo
estaseadimentando menosepior. Euma
vergonha. O motivo é agrande questéo.
Eu destacaria dois pontos. Primeiro, o
baixo poder aquisitivo. Ndo adiantaficar-
mos falando que o Brasil estd economi-
camente bem, exportando, isso é bom, é
necessario. Mas 0 poder aquisitivo ndo
teve nenhuma recuperacdo. Pelo contréa

rio, caiu nos Ultimos anos. Entao, com
menos poder aquisitivo, Se come menos.
A dona de casanado comprapaozinho de
acordo com a necessidade dela; compra
de acordo com 0 seu orcamento. Se ela
tem R$ 1,00 ou R$ 2,00 por dia para
comprar paozinho, € isso que ela com-
pra. Se elatem oito filhos, ndo importa;
elava comprar o que €latem. Em se-
gundo lugar, o consumidor estacompran-
do imposto. E enorme a quantidade de
impostos, de mais de 30% do prego fina
sesomar tudo. Entéo, quando eleval com-
prar pdo, macarréo, bolacha, e nem es-
tou falando de hiscoito, que as vezes se
fda ser coisa de rico — tem pdo derico
também, tem panetone que € para a pes-
soaque tem dinheiro —, estou falando de
p&o comum, pdo francés, bolacha, que
no Nordeste substitui 0 pao, e de mecar-
réo. E preciso desonerar esses produtos.
O governo ndo pode arrecadar em cima
de produtos basicos. Por isso 0 consu-
mo estabaixo. E que agbes? Dapartedo
governo, desonerar. Da parte da Ahitri-
0o, estamos iniciando um programa de
marketing delongo prazo. Eum plano de
marketing setorial, abrangendo aAbitri-
go, a Abima (setor de massas), a Anib
(biscoitos) e Abip (panificacdo). Esses
quatro setoresvao fazer um plano delon-
go prazo. N&o é uma campanha publici-
téria, como colocar na televisio e tirar
depois de duas semanas. E um plano de
longo prazo, educativoesocid, paramos-
trar aimportanciadaadimentacdo com os
derivedosdotrigo, afontedeenergiamais
barata que temos. Esse plano estano seu
inicio. Vamos comecar agdes educativas,
socials, como mostrar o que acontece
com uma pessoaque € bem dimentadaa

base de trigo. Vamos esclarecer a popu-
lacdo, as mées de familia, sobre aneces-
S dade dessadimentacéo.

A Granja— O queesperar dapré-
xima safra (2006), visto que, pela bai-
xarentabilidadeda atual, muitos pro-
dutores desanimados ja anunciaram
que vao abandonar atriticultura?

Hosken — E muito prematuro se
dizer que va produzir menos ou ndo vai
produzir. Esta muito cedo. O cen&rio in-
dica que a proxima safra poderd ser me-
nor que a de 2005, porque s estoques
mundiais est8o atos, os pregos mundiais
estdo baixos, a perspectiva de pregos na
Argenting, um grande fornecedor brasi-
leiro, é de reducdo. Soma-seaisso o fato
deored estar muitoforteeoddlar muito
fraco. Ainda que o preco permanecesse
0 mesmo em ddlar, transformado em
reais ele seria mais barato. 1sso vai
impactar no preco interno do trigo, com-
primindo para baixo a cotagdo. Esse ce-
nario indica realmente que a safra 2006
podera ser menor.

A Granja— O produtor estarece-
bendopedasacadetrigoentreR$17,00
e R$ 20,00, sendo que, no ano passa-
do, no mesmo periodo, ele recebeu
maisde R$ 27,00. Qual éa explicagdo
daindustria para esse disparate?

Hosken — N&o existe disparate
nenhum. Se um produto custou numa
safraR$ 20,00, por que na outratam-
bém tem que ser R$ 20,007 Pode ser
R$ 21,00, pode ser R$ 25,00... ndo
tem disparate nenhum ai. O prego de
quaquer produto élivre. Elevai variar de
acordo com a oferta e com o mercado.
Entdo ele pode ser menor ou maior. No
caso do trigo, houve uma queda subs-
tancia no prego. E por que houve issn?
Porque houve umaofertamundia maior.
O mundo estava com uma oferta gran-
de, os estoques mundiais foram maiores
neste Ultimo ano, osbaixos precos daAr-
gentina e o real forte. Quanto mais forte
o red, mais barato fica importar. Vocé
importa.com menos reais. Conseqliente-
mente, 0 preco naciond cai. E ha a pe-
guena demanda. Estamos tendo neste
momento um agregado de fatores que
contribui para um pregco muito baixo. E
isso é muito ruim paratodo mundo. Para
indlstria também € muito ruim. Seain-
dustria tem pequena demanda e precos
baixos, dla va vender farinha a precos
baixos. E ndo vai ter rentabilidade.
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VITRINE

A vez dos FUNGICIDAS

safra de ver@o estd proxima.
Todo o inicio de plantio é sem-
pre amesma coisa. O produtor
rezaparaque alavourando sgjaatacada
por pragas e doengas durante todas as
fasesdedesenvolvimento dacultura. Foi
para tentar reduzir esses riscos que fe-
chamos, com nossa matéria de capa
desta edicdo, um especia de trés repor-
tagens sobre a aplicacdo de fitossanita
rios na soja, a mais expressiva lavoura
de verdo do Pais. Todas as etapas de
desenvolvimento da oleaginosa foram
abordadas, bem como divulgada a efi-
ciéncia de mais de 100 marcas de
produtos, entre herbicidas, inseticidase,
agora, fungicidas. Nosso objetivo é fa-
zer com gue a sanidade sgja palavra de
ordem no ano agricola 2005/2006. In-
formagdo paraisso € o que ndo fdta
Pulverizacdo eirrigagéo, duastec-
nologias que a cada ano ganham mais

visibilidade no cenario agricolanacio-
nal, sdo tratadas como indispensaveis
para quem busca eficiéncia e resulta-
dos no campo. Juntas, sd0 responsa
Veis por expressivos incrementos de
produtividade em lavouras de veréo e
inverno. Nesta edicdo, explicamos os
motivos pelos quais tais tecnologias
ndo podem ficar de fora para quem
busca colher resultados cada vez maio-
res no campo. Na outra ponta da me-
canizago, estdo os tratores, parceiros
no dia-a-dia do agricultor. Mas como
escolher o trator certo para a sua pro-
priedade? Se as dlvidas sdo grandes
na hora de comprar um novo, imagine
ent&o quando o objeto do desgjo €éuma
méquinausada. Tire suasdividas nes-
ta edicdo, que traz dicas importantes
sobre este e muitos outros temas.
Boaleitural

i
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PRIMEIRA MAO

s paises da Unido Européia devem di-
minuir a compra de soja convencional e
elevar a de transgénico. A avaliacéo foi
feita pelo economista inglés Graham
Brookes, diretor da empresa inglesa PG
Economics. Brookes participou do IV
Congresso Brasileiro de Biosseguranca
e do Simpdsio Latino-Americano de Pro-
dutos Transgénicos, em Porto Alegre/RS.
Atualmente, alegislacdo da UE exige que
15% dos grédos importados sejam con-
vencionais. Esse indice, segundo
Brookes, vale tanto para alimentagao hu-
mana quanto pararacdo animal, sendo o
restante transgénicos. “Acredito que
esse nimero possa cair ainda mais em
razdo da alta nos custos de producédo

Nao ha
futuro para
café organico

Umadas vozes mais respeitadas da cafeicultura mundial,
o italiano Ernesto llly, da lllycaffé, causou furor ao
decretar que 0 “cultivo de café organico nao tem futuro”
e que as lavouras de aspecto debilitado se assemelham
averdadeiros“campos de concentracdo”. O empresario
disse que o plantio “s6 da dinheiro para as empresas
certificadoras” e resulta em uma bebida de “péssima
qualidade”. Ndo ha nameros oficiais. Estima-se que a
producéo de cafés organicos nédo passe de 50 mil sacas
no Brasil e 150 mil sacas no mundo, principalmente na
América Latina, Africa e Asia. As declaracdes de llly,
feitas durante a 22 Conferéncia Mundial do Café, em
Salvador/BA, injetaram cafeina no animo dos
participantes e originaram reclamacdes em swabhili,
espanhol, viethamita e nos outros tantos idiomas que
circularam pelo evento.

para a lavoura convencional”, afirmou.

0 novo Cédigo de Proteciio aos Animais do Estado de Sdo Paulo
estd causando polémica no Pais. De autoria do deputado estadual
Ricardo Tripoli (PSDB), a proposta prevé, entre outras prdticas, que
donos de matadouros, frigorificos e abatedouros utilizem métodos
cientificos de imobilizacdio dos animais. Também ndo serd permiti-
do o confinamento de animais usados na pecudria (bois, porcos,
galinhas, frangos), o uso de técnicas de reproducdo animal, realiza-
cdo de rodeios, entre outras propostas que esto deixando a agrope-
cudria pavulista de cabelos em pé. Em tempo: sé o Estado de Sao
Paulo movimenta mais de RS 50 bilhdes por ano e gera mais de 1,5
milhdo de empregos diretos no campo. Em 2004, foi responsdvel
pela producdo de 75 milhoes de arrobas de carne hovina, 9,25 mi-
lhoes de arrobas de carne suina, 1,2 milhdo de toneladas de carne
de frangos, 5,5 bilhoes de litros de leite e 27,5 milhoes de caixas
de 30 dizias de ovos, gerando para a economia paulista mais de
RS 14,1 bilhoes em receita. Mais de 600 eventos de rodeio sdo reali-
zados todos os anos no Estado. Além disso, a grande maioria dos
laboratérios de genética animal estd sediada em Séo Paulo.

Barreirasao
trigoearroz

Se depender do Projeto de Lei 102 do
deputado gaucho Jerénimo Goergen
(PP), havera uma regularizacdo na

importacéo de trigo e arroz que
ingressam no Rio Grande do Sul
oriundos do Mercosul e outros paises. A
proposicéo deve garantir fiscalizagdo

rigorosa quando da entrada de arroz e
trigo, principalmente, nas fronteiras,
além de promover atencdo especial

guanto a estocagem dos produtos que

entrarem no Estado. Também condiciona
0 ingresso a realizacdo de andlise prévia

de residuos quimicos de agrotéxicos e

fungicidas utilizados na producéo das

lavouras dos paises vizinhos, bem como
da presenca de micotoxinas.
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Dada a largada
ao Poupanca Florestal

Aproximadamente 120 mil mudas de
eucalipto comecaram a ser plantadas em
70 ha de propriedade do Condominio
Karam, nos municipios de Pinheiro
Machado e Piratini, no Rio Grande do Sul.
Este é o primeiro plantio efetivo do
programa Poupanca Florestal da
Votorantim Celulose e Papel (VCP), e
atingird 420 ha de um total de 5 mil. Todo
o0 trabalho estd sendo monitorado pelo
corpo técnico da empresa e cumpre com o
mais alto padréo de preservacéo e conservacao ambiental. Nessa primeira
fase, cerca de 100 pessoas estdo envolvidas. Destas, 75 no plantio, 10 em /
tratores e 12 no combate de gramineas invasoras. ] /

Portugal de olho no nosso biodiesel bt/

retos e mais de 2 mil indiretos. !

Usando uma expressao pito- !
resca, 0S empresarios apresen- 1
taram a escritura das areas '

grupo portugués Tavfer quer
comprar duas fazendas no
Piaui: uma com 30 mil hectares e
outra com 24 mil hectares, para a

producdo de mamona, visando
atender o mercado europeu de bio-
diesel, a partir de 2008. No local,

serdo instaladas ainda uma ¢

esmagadora e uma beneficia-
dora do produto. O grupo pla-
neja comegar a produzir ja a
partir de 2006. A regularizacéo
fundiaria é a principal preo-

cupacdo para a instalacdo

deste investimento, orcado em
cerca de R$ 15 milh8es por ano
e que vai gerar 500 empregos di-

pretendidas pelo grupo. “Vi-
mos muita coisa na imprensa
sobre o bom trabalho que o In-
terpi esté fazendo com relagéo a
regularizacao fundiaria. Por isso,
s6 vamos comprar terra no “pri-

meiro andar”, brincou Fernan-

do Tavares, presidente do
grupo, referindo-se a situagdes
a que estdo submetidos varios
proprietarios de terras que com-
praram areas sem nenhuma se-
guranca juridica.

Vem ai o genérico
do glifosato

O Brasil tem o primeiro registro da
histéria da agricultura brasileira de um
produto técnico equivalente. O insumo,
equivalente ao glifosato (cuja patente é
da Monsanto), foi registrado para fins
industriais pela Coordenacdo Geral de
Agrotéxicos e Afins da Secretaria de
Defesa Agropecuéria (SDA) em favor da
empresa Atanor do Brasil, com sede no
Rio Grande do Sul. Oregistro de produtos
genéricos ajudara os produtores a
reduzirem sensivelmente os custos da
producdo. Outros registros de
agrotoxicos equivalentes deverdo ser
liberados até o final do ano.

qLIFOSATO

|
I
- Cientistas da
1

Dois cientistas da Divisdo
de Produtos para Agricultu-
ra da Basf foram indicados
parao“Deutscher Zukunfts-
preis 2005" — o prémio de
maior conceito na Alema-
nha. Hubert Sauter, membro
da divisao de pesquisas de
produtosquimicosparaagri-
cultura entre 1976 e 2004, e
Klaus Schelber ger, responsa-
vel pela area de desenvolvi-
mento de fungicida biol 6gi-
co da Basf de 1990 a 2003.
Ambos desenvolveram o
F500®, um fungicida inova-
dor, e estdo entre as quatro
equipes indicadas. E o reco-
nhecimento publicoeagran-
de diferenciacdo pelo desen-
volvimento dafamilia F 500°.
A premiacéo deste ano sera
apresentada pelo presidente
da Alemanha, Horst Koéhler,
em 11 de novembro, em Ber-
lim. O prémio é concedido
desde 1997 e € 0 maisimpor-
tante prémio cientifico da-
quele pais.
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Como adquirir sementes de MAMONA

Somos produtores organi cos no nor-
te do Parana e queremos consorciar
mamonacom café. Necessito de semen-
tes de mamona com urgéncia. Favor
enviar contato como conseguir semen-
te de mamona, embalagem, preco, etc.
Li areportagem narevistaA Granjade
julho/2005. Aguardo sua resposta.

Ligia
ligiacs@brturbo.com.br

R — Prezada Ligia, a Associacao
dos Produtores de Sementes e Mudas
do Parana informa que néao ha produ-
tores de sementes de mamona no Esta-
do. A Embrapa Algodao divulga uma

lista de produtores em todo o Pais,
embora ndo seresponsabilize pelosser-
vigos ou produtos oferecidos pelas em-
presas ou pessoas listadas na Platafor-
ma da Mamona. Quanto a precose em-
balagens, variam conforme a regiéo e
a forma de frete escolhida. E possivel
pagar, por exemplo, R$ 5,00 o quilo
da semente para pacote de 10 kg mais
o frete; ou R$ 8,00 o quilo para em-
balagem de 3 kg, que é remetida via
vale postal ou Sedex (os custos de en-
vio normal mente ficam por conta do
comprador).

Seguemos nomes de alguns produto-
res da lista da Plataforma da Mamona:

AQUI ESTA A SOLUCAO

Boa Safra Agricultura e Comércio
(Xique Xique/BA)

Fones: (74) 3661-3435 e 3661-3257
Embrapa Transferéncia Tecnol égica
(Campina Grande/PB)

Fone: (83) 3341-2314

E-mail: encpg.snt@embrapa.br

CATI —CoordenadoriadeAssisténcia
Técnica Integral (Bauru/SP)

Fones: (14) 3232-2555/3232-9889/
3222-3850. Site: www.cati.sp.gov.br
Copaib— Cooperativa Agroindustrial
do Compartimento da Borborema
(Pocinhos/PB)

Fone: (83) 384-1226

E-mail: coopaib@bol.com.br

Grupo Bem Bom (Guanambi/BA)
Fones: (77) 451-8100 ou 451-1008
E-mail: bembom@inter softnet.com.br
Grupo ltaqueré

(Primavera do Leste/MT)

Fone: (66) 498-1201

E-mail: itaguere@networld.com.br
Mirante Sementes

(Morro do Chapéu/BA)

Fones. (74) 653-1325 ou 653-2048
Ong Redis (Campina Grande/PB)
Fones: (83) 3051-0437 ou 3051-0129
E-mail: petroleoverde@bol.com.br
Santana Sementes (Natal/RN)

Fone: (84) 206-5972

E-mail: santanasementes@uol.com.br
Semagro (Campina Grande/PB)
Fones: (83) 9999-8271 ou 337-5698
Sementes Armani (Janalba/MG)
Fone: (38) 3821-1530 e 3821-1991
E-mail: larmani @terra.com.br
Sementes Carneiro

(Limoeiro do Norte/CE)

Fone: (88) 412-0463

ABELHA sem ferrdo é op¢do inferessante

Quero comegar a investir em
apicultura na propriedade, e ouvi
falar sobre uma espécie de abelha
sem ferrdo. Gostaria de obter in-
formagbes a respeito, principal-
mente quanto a producado de mel
e sobre o manejo. Agradeco
imensamente.

Rogério Ataides Marconi
Campos Belos/GO

R — Senhor Rogério, uma das
vantagens da abelha sem ferrdo é
gue a criagao exige menor investi-

mento. Quanto aos aspectos econdmi-
cos, especificamente o mel, uma das
vantagens é a de reducao de custos, ja
gue 0 manegjo nao requer o custo da
vestimenta especial para o tratamen-
to com abel has. Essas abel has produ-
zem um mel mais liquido e, segundo
pesquisas, apresenta propriedades me-
dicinais (é usado contra doengas pul-
monares, resfriado, gripe, fraqueza e
infeccBes de olhos em diversas partes
do Pais). De acordo com estudos, o
mel das abelhas sem ferrdo contém

nutrientes basi cos (aglicares, proteinas,

vitaminas e gordura). O Brasil tem
maisde 200 espéciesde abelhassem
ferrdo. As consideradas mais pro-
mi ssoras emtermos de producdo de
mel sdo as espécies do género Me-
lipona, conhecidas popularmente
como mandacaia (nome cientifico,
Melipona quadrifasciata), jandaira
nordestina (Melipona subnitida),
urugu-cinza ou urugu-cinzenta (Me-
lipona fasciculata), urugu-amarela
(Melipona rufiventris), urucu-do-
nordeste (Meliponascutellaris), en-
tre outras.
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Madquinas agricolas movidas a BIODIESEL

O BRAGIL AGRICOLA

Sou estudante de agronomia e es-
tou fazendo um trabalho sobre com-
bustiveis alternativos. Gostaria de re-
ceber informagdes sobre fontes alter-
nativas de combustiveis, que podem
ser utilizadas em maguinarios agrico-
las para diminuir os custos.

Fabiana Tibolla
bia_ti @yahoo.com.br

R — Cara Fabiana, este € um as-
sunto quearevista A Granjaacompanha
permanentemente em suas reportagens.
Pelas Ultimas informagdes, a utilizacdo
do biodiesd emmaquinasagricolasdeve
acontecer em curto prazo. Umdos prin-
Cipaisprojetosnesse sentido estd a pleno
vapor e reline empresas e ingituicoes de
peso: Laboratério de
Desenvolvimento de

Tecnologias Limpas (Ladetel) da USP,
Valtra do Brasil, Universidade Estadual
Paulista (Unesp/Jaboticabal), Delphi,
Coopercitrus, Texaco e Usina Catandu-
va. A iniciativa conta com o testermunho
do Ministério da Agricultura e Secreta-
ria de Agricultura de So Paulo. A Val-
tra, patrocinadora do projeto, quer amt
pliar as pesquisaspara o uso de biodie-
sl emtratorese homologar 0 novo comt
bustivel. Hoje, a mistura chamada B50
(50% de biodiesdl) ndo apresenta qual-
guer perda de poténcia ou aumento de
consumo. Agora, na nova etapa de tes-
tes, resultado dessa parceria, seréo ava-
liadas a durabilidade e a performance
dos tratores. Mais informacdes podem
ser obtidas por meio do Projeto Biodie-
sel Brasil, no site http://
.biodiesdlbrasil.com.br

Divul gagéo.

Controlando a HORTA com medidas alternahvas

Tenho uma horta para o consumo
domeéstico e estou sofrendo com ainfes-
tacdo delesmas e pulgbes nos pésde d-
face. Gostariade saber como posso com-
bater, deformadternativa, estas e outras
pragas que atacam a horticultura.

José Alves
S&0 Jerdnimo/RS

R — Caro José, combater as pra-
gasdahorticultura éumatarefarelati-
vamente simples. Os pulgdes aparecem
com mais freqiiéncia durante a prima-
vera e 0 verdo, e devem ser combati-
dos com rapidez, pois se multiplicam
deformarapida. E possivel tirar essas
pragas das folhas passando um peda-
¢o de algoddo embebido em uma mis-
tura em partesiguais de dgua e alcool.
Essa pratica pode ser feita uma vez por

semana. As lesmas e os caracdis costu-
mam agir durante a noite, periodo em
guedestroemasfolhas, mastambém po-
demagir nasraizes. Tanto lesmasquan-
to tatuzinhos podemser combatidos por
meio dearmadilhas. Basta espalhar pe-
dacos de chuchu ou abébora pela hor-
ta, iscas que atraem essas pragas. No
diaseguinte, ésOretirar osbolosdeles

mas que se formam nas iscas.

A sua
disposicao

ASSINATURAS

Call Center

Ligue gratis
0800-5410526

Grande Porto Alegre
Fone/Fax: (51) 3232-2288
Segunda a sexta,

das 9h as 21h

Séabado, das 9h as 15h

INTERNET
www.agranja.com

Para edicdes atrasadas,
edicdes anteriores,
mudanca de endereco, troca
da forma de pagamento,
ligue para os mesmos
numeros acima.

@ FALE COM A REDACAO

Existem trés maneiras de
vocé entrar em contato com a
redacao: por e-mail, fax ou
cartas.

E-mail: mail@agranja.com
Fax: (51) 3233-1822

As cartas devem conter
assinatura, RG e telefone
do autor.

Envie para Av. Getulio Vargas,
1.526 — Porto Alegre/RS

CEP 90150-004

Por motivo de espacgo ou
clareza, as cartas poderao
ser publicadas de forma
reduzidas. SO poderdo ser
publicadas na edicéo
seguinte as cartas que
chegarem até o dia 18.

DESEJA PRESENTEAR UM
AMIGO COM UMA
ASSINATURA?

Ligue gratis 0800.5410526
Grande Porto Alegre

(51) 3231.2288
amalia@agranja.com ou
www.agranja.com

Para anunciar ligue:

(11) 3331-0488
comercialsp@agranja.com
(51) 3233-1822
comercial@agranja.com
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CARTAS FAX E-MAILS

EXEMPLO a ser sequido

Gostei de ler o exemplo de Tomio Fukuda
(Segredo de Quem Faz, edicdo 681) que agre-
gou renda ao seu produto ao produzir cafés
especiais e assim diferenciar-se dos demais
produtores ao explorar um nicho de mercado
com crescimento bem acima dos demais. Ele
deveriaser copiado por outros agricultores, nao
apenas de café. Eu destaco onde ele diz que,
“como qualquer outra atividade, o produtor ru-
ral ndo pode ser como um simples agricultor e
sim um empreendedor, um empresario rural.
Deve estar bem informado sobre cultura, loca-
lizag&o, altitude, solo, condi¢Bes climéticas. N&o
podemos esquecer que estamos num mundo
globalizado, onde aconcorrénciaéacirrada. Te-
mMos que estar atentos as tendéncias de merca
do, estar bem assessorados, dedicar e procu-
rar fazer o melhor”. Falou e disse.

Teotébnio Andrade Jr.
Aracatuba/SP

A Granja

Cobertura de SOLO

Meu pai é lavoureiro e gostaria de saber um pouco mais a respeito das variedades ADR 300 e ADR 500 ou
endereco da Sementes Adriana.

Angelo Bonotto
(angelobonotto@yahoo.com.br)

As duas variedades do Supermassa ADR 300 e ADR 500 podem ser usadas em cobertura de solos ou para
forragem. A empresa recomenda o ADR 300 na parte da propriedade onde se iniciara o plantio da cultura de
verao, pois € um material de ciclo curto e tem um desenvolvimento inicial mais rapido, o que proporciona boa
producao de massa em menos tempo. O ADR é recomendado para a parte da propriedade onde se encerrara o
plantio, visto que € um material de ciclo longo, demorando um pouco mais para emitir a panicula. |sso favorece
0 manejo de dessecacao. Maioresinformacfes coma propria empresa, pel o site www.sementesadriana.com.br, ou
nos seguintes enderecos: BR 364, Km 94, CEP 78770-000, Alto Garcas/MT, fone (66) 3471-1368/3422-1992; ou
Rua Rio Branco, 286, CEP 78700-180, Rondonopolis/MT, fone (66) 3411-9900.

Sem estrutura ndao tem CRESCIMENTO

Achei interessante a previsdo do economista Paulo Rabello de Castro na
Biena dos Negécios na Agricultura de que o Brasil estard produzindo 200
milhdes de toneladas de gréos em 15 anos. Mas ai eu me pergunto: o Paistera
estrutura de logistica e de transportes para dar vaz&o a toda esta produgdo?
Hoje, ja é comum no auge da safra vermos filas de quilémetros de caminhdes
a espera para descarregar nos portos. E nem falo da imagem de caminh&es
atolados ou tendo que andar em ziguezague para desviar de buracos em rodo-
vias esburacadas. E preciso pensar nisso também.

e

Alberto Pinheiro
Cuiabd/MT

Acesse www.agranja.com ou mail@agranja.com
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CADERNO H

De acordo com as leis da aerodindmica, o
besouro ndo conseque voar. Mas ele voa

V4
E verdade que o besouro voa baixo e a pouca distan-
cia. Mas voa. Assim como o Brasil. E incrivel que
uma nagdo, com tantos problemas, ainda consiga
voar. O vOo serd baixo.

Este ano talvez chegue a um avango de 3%, quando outros
paises, como China, India, Formosa, Irlanda, Chile, etc.,

iréo voar mais que o dobro do nosso desempenho.

Mas também, com tanta gente jogando contra, é sim-
plesmente admiravel, milagroso que o Brasil como nagéo
ainda consiga sobreviver economicamente.

Afind:

1. Temos um presidente vaidoso e despreparado que
fala muito, principalmente besteirol, com a lama da cor-
rupcéo chegando a seus pés.

2. Temos 0 maior partido do Pais, o PT, chafurdando
na corrupgao.

3. Temos a Cémara dos Deputados, desmoralizada
pelos mesmaos motivos.

4. Temos um Judiciario com férias quilométricas.

5. Temos também um presidente do Supremo Tribu-
nal Federal, Nelson Jobim, tomando posi¢des e adotando
atitudes que merecem amplas criticas de seus pares.

6. Temosjuros estratosféricos
que impedem o crescimento do
setor produtivo.

7. Temos as mais altas taxas
de impostos do mundo. Bem
maiores que as dos Estados Uni-
dos, daAlemanhaou daInglater-
ra. E uma sobrecarga de arriar
burro. O cidad&o brasileiro traba-
Iha de 2 de janeiro a 24 de maio
somente para os cofres publicos.
Todaessamassadedinheiro serve princi palmente para pagar
o funcionalismo federal, estadual e municipal.

8. Temos a industria da criagdo de outros municipios.

9. Temos um cambio que prejudica nossas exporta-
¢Oes e torna os produtos primarios pouco competitivos.

10.Temos uma previdéncia falida em virtude das apo-
sentadorias precoces e do excesso de ganho de um punha
do de margjas do setor publico.

11. Temos quase auto-suficiéncia de petrdleo, no en-
tanto € o combustivel mais caro do planeta. E ndo é por
menos. Afinal, vocé, caro leitor, paga 52,5% de impostos
na gasolina. Ou seja, VOcé vai no posto para pagar impos-
to. O combustivel vem de brinde.

12. A Cémara dos Deputados tem mais deputados do
gue a Camara Norte-Americana.

Idem o Senado. L4 s&o dois senadores por Estado. Aqui,
sd0 trés, que oficialmente comparecem as tergas, quartas
e quintas-feiras.

Deputados e senadores trabalham pouco, mas entre
vencimentos, gjuda de custos, mordomias, jetons, viagens

Temos 0 mais baixo preco
da arroba do boi dos
ultimos 30 anos. No

entanto, o Brasil nunca
exportou tanta carne bovina

pagas e outros penduricalhos faturam mais de R$ 100 mil
mensais. Um escandalo.

Tem mais. a Camara dos Deputados possui mais de 20
mil servidores ativos e inativos, custando R$ 2,4 bilhdes
por ano para o pagador de impostos.

13. Temos uma burocracia infernal .

14. Temos um Pais onde as leis ndo sdo respeitadas e
agora pretende armar os bandidos e deixar o cidaddo
indefeso.

15. Temos o desemprego batendo em 9% da popula-
¢ao ativa. E ainda temos 49% do mercado de trabalho na
informalidade.

16.Temos a agricultura brasileira pouco protecionista,
embora sgja uma inddstria sem telhado. Também aqui os
subsidios sao poucos e indiretos, competindo com a agri-
culturade paises ultraprotecionista e altamente subsidiada.

17.Temos portos com absoluta insuficiéncia de cala-
gem, de ancoragem e de equipamentos atualizados.

18.Temos estradas esburacadas por tudo o que é lado,
criando despesas e atrasos principal mente no escoamento
de safra.

19. Temos algumas commoditties com precos baixissi-
mos, como € o caso do arroz, que
atual mente sequer consegue pagar
0 custo de producéo.

20. Temos o preco da arroba
do boi a mais baixa dos Ultimos
30anos. No entanto, o Brasil nun-
ca exportou tanta carne bovina.

Por outro lado, o Frigorifico
Friboi, que disputa a lideranca no
setor com o0 Grupo Bertin, acaba
de adquirir o principal frigorifico
argentino, Swift-Aumour, estimando-se a aquisi¢do ao re-
dor de US$ 200 milhdes.

21. Temos o MST, ou seja, 0 terrorismo no campo
amparado pelo dinheiro do contribuinte e pelaleniéncia
governamental.

22. Enfim, temos uma situacgao dificil para o agrone-
goécio, pois o PIB de agricultura no ano passado foi de
R$ 95,43 bilhdes. Segundo projecdes da Confederacéo da
Agriculturae Pecudriado Brasil (CNA), em 2005, serade
apenas R$ 81,44 bilhGes. Ou sgja, quase R$ 14 hilhdes a
menos, 0 que hao € pouca coisa.

23.E, finalmente, temos a crise politica, que é como o
incéndio na mata. O estrago € grande e o fogo se espalha
paratudo o que € lado.

Pois bem, por incrivel que pareca, com tantos obstacul os,
0 besouro-brasil ainda consegue voar. Imagine, meu caro lei-
tor, se o Brasi tivesse tomado conhecimento de uma frase
muito simples, quefoi ditapelo ex-presidente norte-america-
no Ronald Reagan, em seu discurso inaugural, no seu primei-
ro mandato: “O Estado ndo é asolugéo. E o problema’. m
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REPORTAGEM DE CAPA

4
a

= Cristine Pires
giistine@agranja.co

aplicagdo correta de fungici-

das pode representar muito

mais do que asalvacdo dala-
voura. O controle de doengas evitaum
efeito cascata devastador na econo-
mia de cidades que tém a soja como
principal negdcio. Muitos municipios
onde aoleaginosaé aprincipal fonte
de negdcios amargaram queda nas
vendas do comércio local, o quere-
presenta também menos ingresso de
receita nos cofres publicos. Os pre-
juizos foram causados, na maioria
dos casos, pela ferrugem asiética,
gue aniquilou milhares de hectares
em todo o Brasil. O montante do
prejuizo é assustador: foram perdi-
dos US$ 2,06 bilhdes, ou 8,5 milhdes
de toneladas no Pais, no periodo de
2001/2002 a 2003/2004, segundo

estudo realizado pel os pesquisadores
José Tadashi Yorinori e Joelsio José
Lazzarotto, da Embrapa Soja.

A ferrugem asidtica €, entre cerca
de 40 doengas causadas por fungos,
bactérias, viruse nematidesidentifica-
dasno Brasil, aque mais pregjudicou os
produtores. “A aplicacdo de fungicidas
€, até o momento, o principa método
de controle da ferrugem, mas deve ser
realizada seguindo aguns principios,
paraquesgaceficienteelucrativa’, des-
taca Rafadl Moreira Soares, pesquisa
dor e fitopatologista da Embrapa Soja.
Alguns manejos culturais podem ser
adotados paragjudar aminimizar aocor-
réncia da ferrugem. Tudo comega pela
eliminacdo de plantasvoluntérias— cha-
madas quaxas — e hospedeiros dterna-
tivos durante a entressafra.

.

Dessaforma, é possivel diminuir
0 inéculo para a safra. No caso de
cultivo de soja irrigada no inverno,
recomenda-se realizar o controle da
ferrugem com a aplicacéo de fungi-
cidas. Soares também aconselha que
asemeadurasejafeita, namedidado
possivel, com cultivaresdeciclo pre-
coce e no inicio da época recomen-
dada para cadaregido, com o objeti-
vo de escapar do periodo de maior
risco para a ocorréncia da doencga e
evitar que a culturafique exposta por
mais tempo no campo. Outro cuida-
do importante é semear a soja com
densidade de plantas que permitaum
bom arejamento e maior eficiénciade
penetracdo do fungicida

Facil transmissdo pelo vento —
A ferrugem asiética é causada pelo

Divulgacéao

\




Ha cerca de 40 doencas causadas por fungos, bactérias, virus e

nematoidesidentificadasno Brasil. Aimportancia econémica varia de
ano para ano e deregido para regiao, dependendo das condic¢oes
climéticas de cada safra. As perdas anuais de producao por doencas
sS40 estimadas em cerca de 15% a 20%, entretanto algumas doencas
podem ocasionar perdas de quase 100%, como aconteceu em algumas
regides no caso daferrugem asiatica

Phakopsora pachyrhiz, um fun-
go biotréfico, que necessita da
planta viva (hospedeiro) para so-
breviver. “Esse fungo ndo é ca-
paz de infectar restos culturais ou
ser transmitido via sementes’, es-

espal ha-se rapi damente porque os ure-
dosporos, estruturas responsaveispela
disseminacgéo, sdo transportados de
formaféacil pelo vento, tanto em curta
guanto em longa distancia. As condi-
¢Oes que favorecem seu desenvolvi-

(+75%), temperaturas entre 15 € 28°C
e periodo de molhamento foliar conti-
nuo (umidade na folha). Possui alta
capacidade de reproducdo, com ciclo
relativamente curto, levando de9 a11
diasentre ainfeccdo e aliberacéo dos

mento sdo alta umidade relativa

clarece o pesquisador. A ferrugem esporos, produzidos em abundéancia.

Plantar, cuidar, proteger, colher, abastecer a vida, viver bem.

A |HARS lanca ne mercado um produle revolucionario & cormpleto para o cultive de Soja. EMcaz contra ai principe® doenchs da 5038, o
Cefgring apresenta a cuiatidade e a eficacla gue o mercado exige, ClassiNcado coma um lurgicida 3 estredas, Celefro, o mas completo e
inoyador para wood ¢ sua Lvour

Agricultura
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REPORTAGEM DE CAPA

Divulgacao

Soares: ‘‘clima seco e temperaturas
acima de 30°C e abaixo de 15°C
dificultam o avanco da ferrugem”

“Temperaturas acima de 30°C e abai-
xo de 15°C, em clima seco, dificul-
tam o progresso da ferrugem”, com-
pleta Soares.

A soja pode ser infectada em qual-
quer fase de desenvolvimento, mas a
evolucdo dadoencaémaislentanafase
vegetativa e se acelera na fase repro-
dutiva a medida que a planta envelhe-
ce. As lesdes aparecem nos cotilédo-
nes, nos peciolos, nas vagens e nas
hastes, mas sd0 mais comuns e abun-
dantes nas folhas. Os primeiros sinto-
mas daferrugeminiciam-se, geramen-
te, pelo terco inferior da planta (folhas
mais velhas) e aparecem como minuls-
culas pontuagdes (no maximo um mili-
metro de didmetro) mais escuras que o
tecido sadio dafolha. Paraidentificar a
doencanoinicio, deve ser realizado um
monitoramento cuidadoso, coletando
diversasfolhasdaparteinferior daplanta
e observando contra a luz para verifi-
car a presenca de pontuacfes escuras.

“A confirmag&o daferrugem éfei-
tapela constatacéo naface inferior da
folha, de saliéncias semelhantes a pe-
guenas feridas (bolhas) de cor casta-
nha, delimitadas pel as nervuras secun-
darias das folhas, que correspondem
a estrutura de reproduggo do fungo”,
informa o pesquisador. A medida que
essas pustulas envelhecem, vao escu-
recendo, até que um poro abre na sua
extremidade, liberando os esporos, que
d&o um aspecto pulverulento e de co-
loracdo mais claraas pustulas. Segun-
do ele, essas observacdes sdo facilita-
das com uma lupa de 10 a 30 aumen-
tos, ou sob um microscopio estereos-
copico. Com o passar do tempo, as

produtor deve monitorar a lavou-
ra desde o inicio e, ao primeiro
sinal da doenca e havendo condicfes
climaticas favoraveis para o seu de-
senvolvimento, realizar a aplicagao
de fungicida. Nao é vantajoso fazer
aplicacdes ap6s o completo enchi-
mento dos gréos (final do estéadio R6).
A decisdo para a aplicagdo pre-
ventiva (antes do aparecimento da
doenca) deve seguir parametros téc-
nicos, levando em conta os seguintes
fatores em conjunto:
m Constatacdo da doenga na
regiao.
® Condicdo climatica — Aplicar

A hora de aplicar o produto

se ocorrer clima favoravel ao desen-
volvimento da doenca.

#m Logistica de aplicacdo — Refe-
re-se a disponibilidade de equipa-
mentos e tamanho da propriedade.
Iniciar preventivamente nos casos em
que o agricultor leva mais de sete
dias para finalizar sua aplicacéo.

m Estadio da planta — A partir
do inicio da floragdo ha um aumento
acentuado e progressivo da susceti-
bilidade das plantas a doenca.

® |ncidéncia de outras doencas
ocorrendo antes da ferrugem, outras
doencas podem determinar a neces-
sidade da aplicacdo de fungicidas.

folhas infectadas pelo fungo tornam-
se amarelas, secam e caem prematu-
ramente, prejudicando a plenaforma-
¢80 dos gréos.

Controlando a ferrugem — Os
danos causados pela ferrugem nas safras
anteriores etdo relacionados diretamen-
te ao desconhecimento dadoencanaépo-
ca. O primeiro foco surgiu em 2001 ea
ferrugem se espahou rapidamente por
todas as regides do Brasil e em paises
vizinhos, caso daArgentina, do Paraguai
e daBolivia. De |4 para ¢4, muita coisa
avangou. Os produtores estdo mais aten-
tos ao controle da doencga, novos fungi-
cidas entraram no mercado e estudos
est80 sendo desenvolvidos paragudar o
agricultor a prevenir e controlar o surgi-
mento. “ Essas perdastendem adiminuir,
umavez que hoje existem 27 fungicidas
registrados e o agricultor etd sefamilia
rizando com adoenca. A ferrugem éuma
doenca que tem controle e os principiais
problemas das perdas nos primeirosanos
foi 0 desconhecimento por parte do pro-
dutor e a fata de conhecimento de pro-
dutos que controlassem essa doenga’,
destaca Claudia Godoy, pesquisadorada
Embrapa Soja.

A ferrugemandaéconsderadaaprin-
cipa doencadasojaem funcdo deseen-
contrar disseminadaem praticamente to-
das regides de cultivo edo nivel de dano

que pode ocasionar. A importancia eco-
ndmicade cadadoencavariade ano para
ano e de regido pararegido, dependendo
das condigbes climéticas de cada safra
“As perdas anuais de producéo por do-
encas s estimadas em cercade 15% a
20%, entretanto al gumas doencaspodem
ocasionar perdas de quase 100%”°, derta
Cléudia. Segundo €la, doencas como o
complexo defind de ciclo (fungos Sep-
toria glycines e Cercospora kikuchii), a
mancha-avo (fungo Corynespora cassi-
icola), aantracnose (Calletotrichumtrun-
catum), o oidio (fungo Erysiphe diffusa)
eamea(Rhizoctoniasolani) podem apa-
recer em maior ou menor intensidadeem
algumas regiBes, dependendo das condi-
¢Oes climaticas.

Essasdoencasdefina deciclo—onde
0 fungo sobrevive de um ano para outro
em restos de cultura — s80 comuns em
todas as regides, mas gparecem de for-
ma mais fregliente em condicBes quen-
tes e imidas. A antracnose € a principa
doencaque afetaafaseinicid deforma
¢80 devagense preocupamaisno Cerra:
do, devido a dlevada precipitacéo e dtas
temperaturas. A melaé mais comum em
regifes como as de Mato Grosso, Mara
nhao, Tocantins e Pard, enquanto o oidio
€ mais freguiente em condicdes de baixa
preci pitacdo etemperaturasamenas. Pode
andaaparecer em quaquer estagiodede-
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Necrose-da-haste: sintoma inicial é a descoloracdo da haste, evoluindo para a cor preta
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REPORTAGEM DE CAPA

senvolvimento dacultura. Essasdoencas
tém em comum o fato de os sintomas
principais ocorrerem nas folhas. “ Todas
€las podem ser controladas com fungici-
das quando congtatadas na lavourd’, diz
Claudia Oided, recomenda, éadotar me-
didas prévias, como rotacdo de culturas,
adubacgo equilibrada, utilizagdo desemen-
tes sadias e tratadas.

Problemas localizados — Os pro-
dutores também precisam enfrentar pro-
blemas localizados, como a podridéo
branca da haste (fungo Sclerctinia scle-
rotiorum. “No ano passado, em funcéo
das chuvas em janeiro e baixas tempera-
turas, essa doenca foi preocupante em
vériasregides produtoras’, destaca Clau-
dia A podridéo branca da haste ocorre
principalmente a partir da floracdo, em
condigdes de dta umidade e temperatu-
ras amenas. A podriddo carvéo (Macro-
phomina phaseolina) é causada por um
fungo habitante naturd do solo e pode
ocorrer aposflorescimento em condicdes
de estresse hidrico (excesso ou fata de
agua), sendo bastanteimportanteem anos
com veranicos prolongados. Solos mal-
drenados e com problemas de compac-
tacdo sAo propicios para 0 desenvolvi-

mento dapodriddo vermelhadaraiz (Fu-
sariumtucumaniae). Asdoencasapresen-
tam sintomatol ogiadiferenciadaesio de-
talhes que diferenciam uma doenca de
outra (presenca de hao, tamanho da le-
s30, presenca de areas encharcadas ou
sinais do fungo).

Asmedidas de controle comegam no
plangamento dalavoura. A primeiraéa
rotacgo de culturaparareduzir aincidén-
cia de patdgenos que sobrevivem de um
ano para 0 outro em restos de cultura—
diversos fungos sobrevivem em restos
deculturaou podem ser introduzidos nas
lavouras através de sementes. “A eco-
Iha da cultivar deve levar em conta as
principais doencas na regi&o e, sempre
quepossivel, aopcao do controlepor meio
deressténciaéamaisviavel e econdmi-
ca. Em aguma doencas, esta é a Unica
op¢do”, indicaa pesquisadora. A utiliza-
¢a0 de sementes sadias e tratadas € fun-
damentd paraevitar introducdo de novas
doencas na area. Também sdo importan-
tes cuidados como adubacdo adequada,
eliminacdo de compactacéo do solo e
controle quimico para algumas doencas
fungicas que incidem na parte aérea.

As pequisas tém sido fundamentais

Artea (Syngenta)

nessecontexto. “ O principa procedimento
édisponibilizar variedadesres stentes’, diz
Claudia. Elalembraque doengascomo o
cancro-da-haste, mancha-olho-de-ré e
pustulabacteriana hoje praticamente néo
se encontram nas lavouras, em fungéo
deascultivareslancadas gpresentaremre-
ssténcia. Depoisdeinfectarem, dgumas
doencas ndo podem ser contidas, masal-
gumas podem ser controladas por meio
defungicidas. Paratirar o melhor provei-
to da aplicacéo, Claudia recomenda que
0 agricultor tenha certeza da doenga que
esta ocorrendo, para ndo utilizar o pro-
duto em dvo errado. Deve-se evitar apli-
cacOes em condicdes adversas, como
temperatura acima de 30°C, umidade re-
lativaabaixo de 55% e ventos superiores
a 8 km/hora

A seguir, apresentamos a lista dos
principais fungicidas disponiveis no
mercado. S8o indicagdesdas proprias
empresas, e os detalhes de cada pro-
duto foram obtidos do Compéndio de
Defensivos Agricolas - Guia Pratico
de Produtos Fitossanitarios para Uso
Agricola, 72 edicdo revisada e atuali-
zada, 2005, da Organizacdo Andrei
Editora (S0 Paulo/SP).

Principio ativo: Propiconazole, Cyproconazole; Classe: fungicida sistémico; Grupo quimico: triazéis; Classe toxicoldgica: | - extrema-
mente toxico; Tipo de formulacgéo: concentrado sollvel.

Doencas: ferrugem asiatica da soja.

'jj

Dosagem: duas aplicacdes de 0,3 L/ha. Realizar a primeira aplicacdo de forma preventiva no estagio reprodutivo da soja; realizar
monitoramento constante e reaplicar em intervalo méximo de 14 dias; caso as condi¢des estejam favoraveis para o desenvolvimento da
doenca, reaplicar em 7 a 10 dias. Realizar no méaximo 2 aplicagdes. Caso mais aplicacdes sejam necessarias, prosseguir com outros
fungicidas efetivos para a ferrugem da soja.

Inicio, nimero e época ou intervalo de aplicagdo: em condi¢cbes normais, as aplicagcdes devem ser preventivas e repetidas a cada
10-15 dias; ja em condigGes favoraveis ao fungo, a aplicagdo devera ser realizada de 4 a 5 dias.

Instrucéo de uso: deve ser diluido em agua e aplicado na forma de pulverizagcdo na dose recomendada, com qualquer tipo de
equipamento terrestre, através de pulverizadores costais (manual, pressurizado ou motorizado), tratorizados com barra, turbo atomiza-
dores ou através de aeronaves (avido ou helicoptero). Para a cultura da soja, utilizar volumes de 150 a 200 L/ha de calda, para os
equipamentos terrestres e 40 L/ha para aeronaves.

Bendazol (Milénia)

Principio ativo: Carbenzazin; Classe: fungicida sistémico; Grupo quimico: benzimidazol; Classe toxicologica: Il - medianamente
toxico; Tipo de formulagdo: suspensdo concentrada.

Doencas: oidio, mancha-parda ou septoriose, crestamento-foliar de cercospora e mancha-purpura-da-semente.

Dosagem: 0,5 L/ha.

Inicio, nUmero e época ou intervalo de aplicagao: o controle de doencas da parte aérea deve ser realizado com base em repetidas
vistorias e amostragens, observando os estagios de desenvolvimento da cultura, juntamente com os sintomas ou sinais das doengas
gue ocorrem na lavoura. Essas informagdes indicardo o momento para se iniciar a pulverizagéo.

Instrucdo de uso: fungicida sistémico, de largo espectro, com rapida penetracéo na planta. E utilizado para o controle de doengas da
parte aérea, na cultura do trigo e da soja.

Forma de aplicacédo: indicado para a aplicagdo em mistura com agua, no controle das doencgas indicadas nas culturas do trigo e da soja.
Recomenda-se agitar a embalagem do produto antes do preparo da calda, devendo adicionar um espalhante adesivo na dose recomen-
dada pelo fabricante.
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Captan 750 TS (Arysta Lifescience)

Principio ativo: lupac - Captan; Classe: fungicida para tratamento de sementes, ndo sistémico; Grupo quimico: ftalimidas; Tipo de
formulacéo: p6 seco para tratamento de sementesClasse toxicolégica: |1l - medianamente téxico.

Doencas: tombamento (rhizoctonia solani), tombamento ou fusariose (fusarium spp), podriddo-seca, antracnose.

Dosagem: 160 g p.c./100 kg de sementes.

Inicio, nimero e época ou intervalo de aplicagdo: as sementes deverdo ser tratadas no mesmo dia em que forem utilizadas
Forma de aplicagéo: via seca — misture as sementes diretamente com a quantidade recomendada de fungicida em um tambor giratério

ou qualquer méaquina comercial prépria, a fim de obter um bom contato da semente com o produto, deixando-as cobertas. Via imida —
prepare uma pasta rala com fungicida e um pouco de agua. A seguir, utilize o mesmo processo indicado para o tratamento por via seca.
Nota: as sementes tratadas por via Umida ndo poderdo ser guardadas se nédo estiverem completamente secas, em local bem ventilado,
a fim de se evitar a fermentacéo.

Carbomax 500 SC (Agripec)

Principio ativo: Carbendazim; Classe: fungicida sistémico; Grupo quimico: benzimidazol; Classe toxicologica: |V - pouco téxico; Tipo
de formulagado: suspensdo concentrada.

Doengas/Dosagem: mancha-purpura-da-semente ou crestamento-foliar - 0,5 L do p.c./ha; septoriose ou mancha-parda - 0,6 L do p.c./
ha.

Tratamento das sementes/Dosagem: podriddo-de-semente, antracnose, podridao-aquosa, phomopsis-da-semente - 100 mL do
p.c./100 kg de sementes.

Inicio, nimero e época ou intervalo de aplicacdo: Soja — para doengas de final de ciclo, a aplicagéo deve ser iniciada no inicio do
florescimento a formacgéo de vagens (estadio R5.1), repetindo-se 15 a 20 dias apds a primeira (estadio R5.5). Tratamento de sementes
de soja: as sementes devem ser tratadas antes do plantio. As sementes tratadas destinam-se Unica e exclusivamente para o plantio, ndo
podendo ser destinadas para o consumo humano ou animal.

Celeiro (Iharabras)

Principio ativo: Flutriafol + Tiofanato Metilico; Classe: Fungicida Sistémico; Grupos quimicos: TRIAZOL (Flutriafol) e BENZIMIDA-
ZOL (precursor de) (Tiofanato metilico); Tipo de formulagéo: Suspensdo Concentrada; Classe toxicologica: |1l - medianamente toxico.

Doencas: ferrugem asiatica, crestamento-foliar, mancha-parda.

Dosagem: 0,6 L/ha - Volume de calda: 200 L/ha.

Inicio, nUmero e época ou intervalo de aplicagdo: iniciar as aplicagées de forma preventiva ou a partir do estadio R1 (inicio da
floracéo: até 50% das plantas com uma flor) a R2 (floragcao plena: maioria dos racemos com flores abertas); a segunda aplicacéo devera
ser realizada no estagio R4 a R5.1 (graos perceptiveis ao tato a 10% de enchimento da vagem). Efetuar no maximo trés aplicacdes.
Forma de aplicacdo: terrestre e aérea.
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Cercobin 500 SC (lharabras)

Principio ativo: Tiofanato-Metilico; Classe: fungicida sistémico; Grupo quimico: benzimidazol; Tipo de formulagdo: suspensdo concen-
trada; Classe toxicoldgica: 1V - pouco toxico.

'-.
-

Doencas/Dosagem: soja (planta) — crestamento-foliar, macha-parda - 600 a 800 mL/ha

soja (tratamento de sementes) — tombamento ou damping-off — 125 a 150 mL/100 kg sementes.

Inicio, numero e época ou intervalo de aplicagdo: iniciar os tratamentos, de preferéncia, de forma preventiva, ou nos primeiros
sintomas das doencas, prosseguindo-se com intervalos de 7 a 10 dias. Para a cultura da soja, efetuar duas aplicagbes, a primeira no
estagio R.5 e a segunda 15 dias ap6s a primeira aplicacdo. Para tratamento de sementes, aplicar no pré-plantio.

Indicagdo de uso: agitar vigorosamente o produto em sua embalagem original. A seguir, diluir o Cercobin diretamente na quantidade de
agua previamente estabelecida, até obter uma calda homogénea.
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Delsene (DuPont) ' Derosal (Bayer)

Principio ativo: Carbendazim; Classe: fungicida sistémico; Grupo qui- Principio ativo: Carbendazim; Classe: fungicida sis-
mico: benzimidazois; Tipo de formulagdo: suspensdo concentrada; Clas- témico; Grupo quimico: benzimidazol; Tipo de for-
se toxicologica: 111 - medianamente téxico. mulagéo: suspensdo concentrada; Classe toxicol6gi-

Doencas: oidio, mancha-ptrpura (Cercospora kikuchi), mancha-parda ca: |1l - medianamente t6xico.
(Septoriose) e mancha-alvo. Pulverizagdo/Dosagem: crestamento-foliar, man-

i

f
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Dosagem: 500 mL/hectare. cha-parda, oidio - 500 mL p.c./ha - Volume de calda:
Inicio, nimero e época ou intervalo de aplicagédo: no caso do oidio, 300 a 400 L/ha.

aplicar a dose indicada no aparecimento da doenga (maximo 20% de seve- Tratamento de semente/Dosagem: antracnose,
ridade), o que pode ocorrer ja em estadios iniciais V5 e V6 (vegetativo) da podridio-da-semente, fungo-de-armazenamento, po-
cultura, podendo se prolongar até o estadio R5.5 (75% a 100% de grana- dridao-de-p6s-colheita, seca-da-haste-e-da-vagem,
¢éo). Para mancha-parpura, mancha-parda e mancha-alvo, aplicar a dose mancha-olho-de-ré, podriddo-aquosa - 100 mL p.c.
indicada entre os estadios de desenvolvimento R4 (vagem formada) e R5.5 Inicio, nimero e época ou intervalo de aplica-
(75% a 100% de granac&o) da cultura da soja. ¢éo: iniciar a aplicagdo na fase de florescimento a
Indicacdo de uso: recomendado para doengas flngicas na parte aérea formacso da vagem, repetindo 15 a 20 dias apds a
da cultura da soja, com agéo preventiva e curativa. primeira aplicagso.

Domark (Sipcam)

Principio ativo: Tetraconazol; Classe: fungicida sistémico; Grupo quimico: triazol; Tipo de formulagéo: concentrado emulsionéavel;
Classe toxicolégica: Il - altamente toxico.

Doencas: mancha-parda, ferrugem, oidio, crestamento-foliar.

Dosagem: 500 mL/ha.

Inicio, nUmero e época ou intervalo de aplicacdo: para o controle do oidio, fazer uma aplicacdo quando a cultura estiver com 30%
da éarea infectada. Para as doencas de final de ciclo, fazer uma aplicagdo no estadio R5 (formacéo de graos) e a segunda 15 dias apos.
Para a ferrugem, fazer uma aplicacéo durante as fases R3 e R4, e outra, se necessario, apos 15 a 20 dias.

Forma de aplicacdo: € um fungicida que deve ser usado em pulverizagdo na parte aérea das culturas, por meio de equipamentos
costais manuais ou tratorizados, ou pelo sistema convencional com barra.
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Eminent 125 EW (Arysta Lifescience)

Principio ativo: Tetraconazole; Classe: fungicida

Folicur 200 CE (Bayer)

Principio ativo: Tebuconazole; Classe: fungida sistémico; Grupo quimico:
triazéis; Tipo de formulacéo: concentrado emulsionével; Classe toxicoldgi-
ca: Il - medianamente toxico.

sistémico; Grupo quimico: triazol; Tipo de for-
mulacdo: emulsdo de 6leo em &gua; Classe toxi-
colégica: |1l - medianamente toxico.

Doencas/Dosagem: oidio (0,5 L/ha), crestamento-foliar e mancha-parda
(0,75 L/ha), ferrugem (0,3 a 0,5 L/ha).

Inicio, nGmero e época ou intervalo de aplicagdo: contra o oidio, iniciar
as pulverizagbes quando 50% da area foliar apresentar sintomas, repetindo
sempre quando esse indice for atingido novamente. Para controle de doen-
cas de final de ciclo, cercospora e mancha-parda, fazer a primeira aplicagdo
no inicio da granacao (estadio 5.2 a 5.4) e uma segunda pulverizacao no final
da granacéo, vagens verdes com volume méaximo (estadio 6 a 7.1). Para a
ferrugem na fase vegetativa da cultura, a aplicacdo deve ser feita no inicio
dos primeiros sintomas. Na fase reprodutiva, a época de aplicagdo é variavel
com a data de semeadura. Nos primeiros plantios (meados de final de outu-
bro), deve-se fazer a primeira aplicacdo no inicio da formagédo de graos
(R5.1) e a segunda na fase de meia-granacgéo (R5.3). A medida que for
atrasando a semeadura (ap6s o inicio de novembro), deve-se antecipar as
duas aplicagdes para a fase de “canivetinho” (R3) e de inicio de formacao de
graos (R5.1)

Forma de aplicacédo: o produto deve ser emulsionado em agua e apli-
cado na forma de pulverizagéo, utilizando equipamentos terrestres ou
aeronaves.

Doencas: mancha-parda, crestamento-foliar,
ferrugem asiatica.

Dosagem: 0,50 L/ha.

Inicio, nimero e época ou intervalo de apli-
. cacdo: para DFC (mancha-parda e crestamen-
to-foliar), realizar de 1 a 2 pulverizagdes. A pri-
meira em R2 e a segunda em R5.1, com um volu-
me de calda de 150 a 200 L/ha. Para controle de
oidio, realizar uma pulverizacao quando a cultu-
ra apresentar cerca de 20% de severidade, re-
petindo, caso seja necessario. O controle da
ferrugem deve ser realizado com duas pulveri-
zacgoes, a primeira no estadio R2, ou antes des-
sa fase, no inicio do aparecimento dos primei-
ros sintomas (menos que 5% de incidéncia).
Uma segunda aplicagdo deve ser repetida apds
10 a 15 dias da primeira, em funcédo do desen-
volvimento da doencga. O volume de calda deve
ser de 200 L/ha.

Impact 125 (Cheminova)

Principio ativo: Flutriafol; Classe: fungicida sistémico; Grupo quimico: triazol; Tipo de formulacédo: suspensdo concentrada; Classe
toxicologica: Il - altamente toxico.

Doengas/Dosagem: oidio (0,4 a 0,6 L/ha), crestamento-foliar e mancha-parda (0,8 a 1,0 L/ha), ferrugem (0,4 a 0,6 L/ha). Em todos os
casos, o volume da calda é de 200 L/ha.

Inicio, nimero e época ou intervalo de aplicagdo: para doengas de final de ciclo, uma Unica aplicagdo devera ser efetuada quando a
soja atingir o estagio fenologico de graos perceptiveis ao tato a 10% do enchimento das vagens (R5.1). Para o controle o oidio, deve-se
observar que o indice de infeccao foliar esteja entre 20% e 30% para a primeira aplicacdo. Uma segunda aplicagdo podera ser efetuada, com
intervalo de 20 dias, dependendo da evolugédo da doencga e respeitando-se o intervalo de seguranga. Para o controle da ferrugem asiatica,
devido a severidade da doenca, deve-se aplicar quando a infec¢éo atingir 5%, reaplicando mais uma vez, se necessario. A dose maior (0,6L/
ha) deve ser utilizada em situagdes de controle curativo, ou seja, quando o indice de infeccéo estiver acima de 5% e abaixo de 15%.
Forma de aplicacdo: deve ser aplicado nas dosagens recomendadas, diluido em agua, conforme o tipo de aplicacao

Impact Duo (Cheminova)

Principio ativo: Flutriafol + Tiofanato Metilico; Classe: fungicida sistémico; Grupo quimico: Triazol + Benzimidazol; Tipo de formulagéo:
suspensdo concentrada; Classe toxicolégica: Il - medianamente toxico.

Doencas: ferrugem asiatica, crestamento-foliar, mancha-parda.

Dosagem: 0,6 L/ha - Volume de calda: 200 L/ha.

Inicio, nUmero e época ou intervalo de aplicagéo: iniciar as aplicag6es de forma preventiva ou a partir do estadio R1 (inicio da floracao:
até 50% das plantas com uma flor) a R2 (floragé@o plena: maioria dos racemos com flores abertas); a segunda aplicacéo devera ser realizada
no estagio R4 a R5.1 (graos perceptiveis ao tato a 10% de enchimento da vagem). Efetuar no maximo 3 aplicages. Obs.: ha necessidade
de realizar o monitoramento das areas logo ap6s a germinagédo da cultura. Caso seja constatada a presenca da ferrugem asiatica no estadio
anterior a R1/R2, as aplicagBes deverdo ser iniciadas, repetindo-se sempre que forem detectados os sintomas da doenga na area,
respeitando-se o nimero maximo de 3 aplicacdes.

Forma de aplicacdo: deve ser diluido em agua e aplicado por pulverizacdo sobre as plantas, de modo que haja uma boa cobertura.




REPORTAGEM DE CAPA

Opera (Basf)

Principio ativo: Piraclostrobina + Epoxiconazole;
Classe: fungicida sistémico; Grupo quimico: estro-
birulinas e triazois; Tipo de formulagdo: suspo/emul-
séo; Classe toxicologica: Il - altamente toxico.

Doencas: crestamento-foliar de cercospora, mancha-
parda ou septoriose, mancha-alvo, ferrugem-da-soja.
Dosagem: 05, a 0,6 L/ha.

Inicio, nimero e época ou intervalo de aplicacao:
a aplicagdo devera ser efetuada a partir do inicio da
frutificac@o (estadio fenolégico R3) para as doencas
de final de ciclo e ferrugem, ou quando forem constata-
dos indices de infeccdo foliar de 20% para oidio, e
repetir se necessario, dependendo da evolucdo da
doenca e respeitando-se o intervalo de caréncia.
Forma de aplicagdo: deve ser diluido em agua e
aplicado por pulverizagéo sobre as plantas a prote-

Orius (Milénia)

Principio ativo: Tebuconazole; Classe: fungicida de acéo sistémica; Grupo

quimico: triazois; Tipo de formulagéo: concentrado emulsionavel; Classe
toxicoldgica: |1l - medianamente toxico.

Doengas/Dosagem: oidio (100 g/ha), crestamento-foliar ou mancha-pur-
pura-da-semente (150 g/ha), septoriose, ferrugem (100 g/ha). Volume da
calda: 200 L/ha.

Inicio, namero e época ou intervalo de aplicacdo: oidio — iniciar as
aplicagcdes quando a severidade da doenga atingir em torno de 20% da
area foliar infectada e repetir quando esse indice for atingido novamente.
Doengas de final de ciclo (crestamento-foliar ou mancha-purpura-da-se-
mente e septoriose) — fazer aplicacdes preventivas a partir do estagio R4
(quando a maioria das vagens do terco superior estiver com 2-4 cm).
Ferrugem — aplicar no aparecimento dos primeiros sintomas, repetir caso
necessario se houver reincidéncia da doenca. Realizar até 2 aplicacées.
Forma de aplicagdo: deve ser diluido em agua e aplicado na forma de
pulverizacdo. Cevada, feijdo, soja e trigo: aplicar na forma de pulveriza-

ger, de modo que haja uma boa cobertura.

Priori (Syngenta)

Principio ativo: Azoxistrobina; Classe: fungicida sistémico; Gru-
po quimico: estrobilurinas; Tipo de formulagéo: suspensdo con-
centrada; Classe toxicologica: Ill - medianamente téxico.

Doencas/Dosagem: crestamento-foliar e mancha-parda (200
mL de produto comercial/ha) e ferrugem (0,20 L/ha).

Inicio, nUmero e época ou intervalo de aplicagcédo: no cres-
tamento-foliar e mancha-parda, deve ser aplicado preventiva-
mente, entre os estadios R5 e R5.5. Duas aplicagbes podem ser
necessarias para o controle das doencas, observando-se um
intervalo de 14 a 21 dias entre as aplicacdes. Uma aplicacéo
pode ser suficiente em variedades de soja com maior tolerancia
ou menor susceptibilidade as doengas ou quando as condigoes
climaticas ndo forem favoraveis ao desenvolvimento da doencga.
Para o controle da ferrugem, realizar a primeira aplicagdo de
forma preventiva no estadio fenoldgico R3 (inicio da formacao
das vagens. Reaplicar em intervalo maximo de 14 dias, caso as
condi¢Oes estejam favoraveis para o desenvolvimento da doen-
¢a ou reaplicar no estadio fenoldgico R5.1 (gréos perceptiveis
ao tato — o que equivalente a 10% da granagao).

Forma de aplicagao: deve ser aplicado nas dosagens reco-
mendadas para o controle das doengas da parte aérea das
culturas, diluido em agua para a cultura da soja.

cdes terrestres ou aéreas.

Priori Xtra (Syngenta)

Principio ativo: Azoxistrobina + Ciproconazol; Classe: fungici-
da sistémico; Grupo quimico: azoxistrobina: estrobilurina; cipro-
conazol: triazol; Tipo de formulagdo: suspensdo concentrada; F
Classe toxicolégica: Il - medianamente toxico.

Doencas: ferrugem asiatica, crestamento-foliar, mancha-parda, oidio.
Dosagem: 300 mL do produto comercial/ha (usar adjuvante §
especifico, recomendado pelo fabricante, a 0,5% do volume da
calda de aplicacao).

Inicio, nimero e época ou intervalo de aplicagao: para o
controle da ferrugem, realizar a primeira aplicacao de forma pre-
ventiva no estadio R3 (inicio da formacéo das vagens). Reapli-
car em intervalo maximo de 14 dias, caso as condi¢des estejam
favoraveis para o desenvolvimento da doenga ou reaplicar no
estadio R5.1 (gréos perceptiveis ao tato, o equivalente a 10% da
granacgdo). Para o controle do crestamento-foliar e da mancha-
parda, realizar aplicagdo no estadio R5.1. Para o controle do
oidio, aplicar quando o indice de infeccéo atingir 20%. Efetuar,
no maximo, duas aplicagdes.

Forma de aplicacdo: é usado em pulverizacdes preventivas.
Para o controle de doencas da parte aérea das culturas, deve
ser aplicado nas dosagens recomendadas, diluido em agua para
a cultura de soja.

Rival (Agripec)

Principio ativo: Tebuconazole; Classe: fungicida sistémico; Grupo quimico: triazol; Tipo de formulacdo: concentrado emulsionével;
Classe toxicolégica: Il - medianamente toxico.

Doencas/Dosagem: ferrugem da soja: 0,3 a 0,5 L do p.c./ha; DFCs (septoria e cercospora): 0,75 L do p.c./ha; oidio: 0,3 a 0,5 L do p.c./ha.
Inicio, nUmero e época ou intervalo de aplicagdo: no caso da ferrugem, caso a doenca ja tenha instalado-se, deve-se realizar
a primeira aplicacdo quando as plantas apresentarem até 1%-3% de area foliar do terco inferior infectada, e realizar uma segunda
aplicacdo com intervalo de 15-18 dias. Em areas com histérico de ocorréncia da doenca e havendo elevada umidade relativa do ar
ou precipitagdes frequientes, o controle deve ser feito preventivamente, sendo a primeira aplicagdo realizada durante o floresci-
mento (R1 - R4). Se as condicdes climaticas continuarem favoraveis a doenga, deve-se fazer uma nova aplicagéo com intervalo de
18 a 21 dias. Para o oidio, a primeira aplicagdo deve ser realizada quando for constatada de 5%-8% de area foliar infectada pela
doencga, podendo-se recorrer a uma segunda aplicacdo caso a infeccao atinja este nivel novamente. Para DFCs, em areas com
histérico de ocorréncia da doencga, deve-se realizar uma aplicacdo preventiva no estadio R5.1 (inicio do enchimento dos graos) e,
havendo elevada umidade relativa do ar ou precipitagdes frequentes, deve-se realizar uma segunda aplicagdo com 20 dias de

intervalo. Realizar no maximo trés aplicagcdes.

Forma de aplicacdo: deve ser misturado em agua e pulverizado atraves de equipamentos estacionarios, costais, manuais ou
motorizados, pulverizadores tratorizados ou aeronaves agricolas. Recomenda-se a aplicacdo com a temperatura abaixo de 30°C.




Sphere (Bayer)

| Principio ativo: Trifloxistrobina + Cirpoconazol ; Classe: fungicida mesostémico e sistémico; Grupo quimico: estrobilurina e triazol; Tipo
de formulagéo: concentrado emulsionavel; Classe toxicoldgica: | - extremamente toxico.

Doengas: ferrugem, crestamento-foliar, septoriose, oidio.

Dosagem: 0,3 a 0,4 L p.c./ha.

Inicio, nimero e época ou intervalo de aplicagdo: em soja, para o controle ao mesmo tempo de ferrugem, crestamento-foliar e
septoriose, realizar 2 aplicagcdes preventivas, ambas na fase reprodutiva da cultura. Em lavouras semeadas até final de outubro, fazer
a primeira aplicagdo no inicio da formagéao de gréos (R5.1) e a segunda, na fase de “meia granagao” (R5.3). Em lavouras semeadas, a
partir do inicio de novembro, deve-se antecipar as 2 aplicacdes, sendo a primeira na fase de “canivetinho” (R3) e a segunda no inicio de
formacéo de grédos (R5.1). Para o controle de oidio, a aplicacao deve ser feita quando o nivel de infecgéo atingir, no maximo, 20% da area
foliar da planta.

Indicagdo de uso: em soja, para o controle de ferrugem, crestamento-foliar e septoriose, utilizar a maior dose (0,4 L/ha) na ocorréncia
conjunta de condig6es muito favoraveis aos fungos (alta umidade, temperatura ideal, alta pressdo de infecgdo e cultivares muito
suscetiveis).

Forma de aplicagdo: a dose recomendada deve ser diluida em agua e aplicada na forma de pulverizagdo com qualquer tipo de
equipamento terrestre: pulverizadores costais (manual, pressurizado ou motorizado), ou tratorizados com barra.

¥ . . -
Systane CE (Dow AgroScienses)

Principio ativo: Miclobutanil; Classe: fungicida sistémico; Grupo quimico: triazol; Tipo de formulagdo: concentrado emulsionavel;
Classe toxicologica: | - extremamente toxico.

Doengas/Dosagem: Oidio (250 a 500 mL/ha) e ferrugem (300 a 500 mL/ha).

Inicio, nimero e época ou intervalo de aplicagdo: para o oidio, deve ser aplicado através de pulverizagao foliar, quando a doenga
ja estiver estabelecida e com indice de infeccéo de 30%. Geralmente, a pressdo maior da doenga do patégeno ocorre apés o inicio da
formacéo das vagens, resultando, na maioria das vezes, na necessidade de apenas uma aplicagdo para o controle do oidio. Caso haja
uma nova infeccao da doenga antes da formacgdo completa dos gréos, repetir a aplicagdo. No caso da ferrugem, deve ser aplicado
através de pulverizacao foliar de forma preventiva, ou quando as plantas apresentarem no maximo 2% de infeccdo de ferrugem nas
folhas, independentemente do estadio fenolégico da cultura. Caso haja condi¢gdes para nova infecgdo da doenga, repetir a aplicagao.
Indicagdo de uso: é um fungicida sistémico, de acdo tanto preventiva quanto curativa.

Forma de aplicagéo: é indicado para aplicagées terrestres e aéreas. As aplicagdes podem ser costais ou tratorizadas. O volume
de calda varia de acordo com a cultura, devendo ser aplicado em qualidade de agua suficiente para uma cobertura completa e
uniforme das plantas.

Thiram 480 TS (Crompton)

Principio ativo: Tiram; Classe: fungicida de contato para tratamento de sementes; Grupo quimico: dimetilditiocarbamato; Tipo de
formulacéo: suspensdo concentrada; Classe toxicologica: |V - pouco toxico.

Doencas: fungo-de-armazenamento, podriddo-da-semente, mancha-pirpura-da-semente, crestamento-foliar, fungo-de-pés-colheita,
antracnose, podridao-de-colo, fungo-de-armazenamento, phomopsis-da-semente.

Dosagem: 300 mL/100 kg de sementes.

Inicio, nimero e época ou intervalo de aplicagdo: é realizada apenas uma aplicagdo do produto, por ocasido do tratamento de
sementes antes da semeadura. Recomenda-se o tratamento das sementes até antes do plantio.

Indicagdo de uso: destinado ao tratamento de sementes para o armazenamento e para o plantio.

Forma de aplicacdo: o tratamento deve ser feito com tambor rotativo ou em outro equipamento que possibilite uma distribuicéo
homogénea do produto (betoneira). Coloca-se as sementes até 2/3 do tambor, adicionando-se o produto na dose recomendada, tampa-
se e gira-se este tambor até obter uma distribuicdo homogéneasobre a superficie das sementes. Se o plantio ndo ocorrer no mesmo dia,
secar as sementes a sombra e armazena-las em local seco e fresco. Para as sementes umedecidas em excesso, recomenda-se seca-
las antes e/ou semeé-las. Sementes inoculadas devem ser semeadas no mesmo dia do tratamento, ndo podendo ser armazenadas.

Divulgacéo
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Topsin 500 (Iharabras)

Principio ativo: Tiofanato-Metilico; Classe: fungicida sistémico; Grupo quimico: benzimidazol; Tipo de formulagdo: suspensao concen-
trada; Classe toxicolégica: |1V - pouco téxico.

Doencas/Dosagem — Aplicagao foliar: cercosporiose e septoriose (600 a 800 mL p.c./ha).

Tratamento de sementes: tombamento ou damping-off (100 a 150 mL/100 kg de sementes).

Inicio, nimero e época ou intervalo de aplicagdo: realizar uma a duas aplicacdes, sendo a primeira preferencialmente no
estadio R5.1, ou seja, quando os graos estiverem em inicio de formacéo (perceptiveis ao tato) até 10% de granacao, e a segunda,
se necessario, apds 15 dias da primeira. Em campos visando a produgdo de sementes, € importante realizar a segunda aplicacao
com o objetivo de se reduzir os patégenos na semente. Realizar o tratamento imediatamente antes da semeadura.

Forma de aplicagdo: via terrestre, deve-se usar pulverizadores acoplados a tratores com bicos conicos. O produto deve ser
vigorosamente agitado na sua embalagem original antes de misturar a agua.

Triade (DuPont do Brasil)

Principio ativo: Tebuconazol; Classe: fungicida sistémico; Grupo quimico: triazol; Tipo de formulacédo: concentrado emulsionavel;
Classe toxicoldgica: 111 - medianamente toxico.

Doencgas/Dosagem: oidio, crestamento-foliar, mancha-parda (0,5 a 0,75 L/ha) e ferrugem (0,3 a 0,5 L/ha)

Inicio, nUmero e época ou intervalo de aplicagdo: contra o oidio, iniciar as pulverizacdes quando 50% da area foliar apresentar
sintomas, repetindo sempre quando este indice for atingido novamente.

Para o controle das “doencas de final de ciclo”, cercospora e mancha-parda, fazer a primeira aplicagédo no inicio da granagao (estadio
5.2 a 5.4) e uma segunda pulverizacao no final da granagdo, vagens verdes com volume maximo (estadio 6. a 7.1). Para a ferrugem, na
fase vegetativa da cultura, a aplicacdo deve ser feita no inicio dos primeiros sintomas. Na fase reprodutiva, a época de aplicacdo &
variavel com a data de semeadura. Nos primeiros plantios (meados para final de outubro), deve-se fazer a primeira aplicagéo no inicio
de formagéo de grdos (R5.1) e a segunda, na fase de “meia granag&o” (R5.3). A medida que for atrasando a semeadura (ap6s o inicio
de novembro), deve-se antecipar as 2 aplicag6es para a fase de “canivetinho” (R 3) e de inicio de formacao de grdos (R 5.1).
Indicagdo de uso: fungicida sistémico com agéo preventiva e curativa.

Forma de aplicagdo: o produto deve ser emulsionado em agua e aplicado na forma de pulverizagédo, utilizando-se equipamentos
terrestres ou aeronaves.

Vitavax Thiram 200 SC (Crompton)

Principio ativo: Carboxina + Tiram; Classe: fungicida sistémico e de contato para tratamento de sementes; Grupo quimico: carboxanilida
(carboxina) e dimetilditiocarbomato (tiram); Tipo de formulagdo: suspensdo concentrada; Classe toxicoldgica: 1V - pouco toxico.

Doencas: mancha-olho-de-rd, tombamento-de-mudas, amarelédo, fungo-de-armazenamento, podridao-de-sementes, verrugose, cla-
dosporiose, podriddo-da-semente, podridao-do-colo,fungo-de-armazenamento, phomopsis-da-semente, mancha-parpura-da-semente,
crestamento-foliar, fungo-de-p6s-colheita, antracnose, mancha-marrom, mancha-parda, septoriose.

Dosagem: 250 - 300 mL/100 kg de sementes.

Inicio, nimero e época ou intervalo de aplicagdo: é realizada apenas uma aplicagdo do produto, por ocasido do tratamento de
sementes antes da semeadura.

Forma de aplicagdo: o tratamento deve ser feito com tambor rotativo ou em outro equipamento que possibilite uma distribuicdo
homogénea do produto. No tratamento de sementes de soja, o volume total de calda (produto + 4gua) ndo deve ultrapassar 400 mLde
solucéo por 100 kg de sementes.
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PRAGAS

Conhe¢a a CARA

Monitoramento € principal ferramenta para conter 0s insstos

gue elevam as perdas daslavouras de arroz, milho e soja

olho atento do produtor pode

ser o principal “insumo” con-

tra as pragas da lavoura de
verdo. Em ano de dificul dades no setor
e de poucos recursos em oferta no
mercado, o monitoramento ganha ain-
damaisforcae suae€ficiéncia é decisi-
va na hora de evitar desperdicio de
agrogquimicos e até mesmo de reduzir
aquebrade safra. Afinal, nem todos os
insetos presentes no campo podem ser
previstos, gerando ao bolso do produ-
tor grandes prejuizos. Segundo estima-
tivas da Embrapa, as pragas “conso-
mem” 15% da safra de arroz, 14% da
de milho e, aproximadamente, 10% da
de soja.

O controle semanal das &reas de
cultivo ameniza o prejuizo, que, de-
pendendo da praga, pode chegar a
100%. Para isso, os cuidados devem
iniciar antes mesmo do plantio, com
um controle eficaz das éreas a serem
cultivadas. Com um estudo detalhado,
€ possivel apontar quais os melhores
guimicos a serem utilizados nalavou-
radearroz, sojaou milho e se eles sdo
realmente necessarios. 1sso porque
nem sempre a presenca de insetos na
lavoura significaa obrigatoriedade de
controle. Algunsindices populacionais
de pragas sdo totalmentetoleravels, na
medidaem que aincidénciaaindando
atinge niveis de dano econdémico.
“Com uma boa avaliagdo da lavoura,
se pode minimizar a aplicacéo de qui-
micos’, salienta o pesquisador da
Embrapa Arroz e Feijdo José Alexan-
dre Freitas Barrigossi.

Carolina Jardine

Mas s6 existe uma forma de saber
essa diferenca: indo até alavoura. As
técnicas de conferéncia de pragas va-
riam de acordo com a cultura e com
0s insetos. Em geral, as subterréneas
sdo diagnosticadas com aretirada das
plantas do solo e a contagem diretade
pragas nas raizes. As que atuam na
parte externa geralmente deixam ras-
tros bem claros, como folhas comi-
das, murchas e manchadas. O bati-
mento em pano é aestratégiamais uti-
lizada paraa contagem de insetos pre-
sentes no campo.

Manejo correto — Uma boa for-
maderacionalizar o uso deinseticidas
e manter a controle sobre a lavoura é
a exploracdo do controle bioldgico
natural e de técnicas de mangjo apro-
priadas. Muito em moda nos ultimos
anos, essas estratégias constituem em
formas para empregar 0S recursos
disponiveis na propriedade para pro-
piciar condicdesfavoraveis asobrevi-
vénciadosinimigos naturais, reduzin-
do ainda o impacto ambiental da apli-
cacdo de quimicos. “Para isso, é pre-
Ciso conhecer cada situacéo, conside-
rando a regido, ano agricola, sistema
de mangjo, local dalavoura. E impor-
tante manter em mente que 0 manejo
deve ser feito deformaaevitar aspra-
gas, mas para isso é fundamental
compreender o porgqué de sua ocor-
réncia’, alega.

Um bom exemplo é a forma de
combate a bicheira da raiz (também
chamada de gorgulho aquético), que
s6 no Rio Grande do Sul ataca 1,6

milh&o de hectares dalavoura de
arroz. Barrigossi recomenda que
0 produtor atrase a inundagdo da
lavoura e promova adubacoes
com nitrogénio de forma a inibir
gue as larvas destruam as raizes
das plantas. O engenheiro agré-
nomo do Instituto Riograndense
do Arroz (Irga), Jaime Vargas de
Oliveira, acrescentaque, se o agri-
cultor mantiver alamina de dgua
mais baixaeuniforme, terdredu- =
¢ao populacional dabicheira. Td
manejo auxilia no controle, mas
nem sempre € totalmente eficaz.
Sefor encontradade quatro acin-
co larvas por planta, pode-se es-
perar danos. Para evité-los, reco-
menda-se, entdo, o controle qui-
mico. “ Existem doistiposde pro-
dutor. O que ndo se preocupacom
0 manejo, nem com as épocas reco-
mendadas para o plantio, e aguele que
faz um controle preventivo, trabalha
com sucessOes de culturas e com var
riedades bem adaptadasaregido”, des-
taca Barrigossi.

Outra praga que preocupa 0s ar-
rozeiros — alerta Oliveira— é o perce-
vejo-do-colmo, gue ataca principal-
mente a Fronteira-Oeste e Depressio
Central do Rio Grande do Sul. “Deabril
a setembro, os percevejos ficam abri-
gados na resteva do arroz ou em tai-
pas paradepois atingirem alavoura E
importante eliminar plantas daninhas e
restos de palha da area paratirar estes
ambientes onde ficam escondidos os
percevejos’, recomenda. No arroz de

N
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sequeiro, abroca-do-colmo é umadas
principais ameagas ao lado dos perce-
vejos. Os cupins também podem tra-
zer problemas, mas, emgeral, sSomais
bem combatidos com o tratamento das
sementes.

Estabelecer na propriedade uma
biodiversidade e uma rotacéo de cul-
turas dentro do zoneamento é o ideal
para manter o equilibrio ambiental e
evitar infestacBes. Para os produtores
de milho, arecomendacdo é plantar o
mais cedo possivel, de forma néo es-
calonada. Mas, como sb as técnicas
de manejo ndo controlam totalmente a
incidéncia de lagartas, coros e ci-

¢

garrinhas, aprimeira dicados pesqui-
sadores ligados aos cultivos de verdo
€ ndo abrir mdo de investimentos no
tratamento de sementes. Preparando
0S gréos a serem semeados se asse-
gura mais controle sobre as pragas.
No caso do milho, existem dois tipos
de tratamento de semente recomen-
dados. No primeiro, o controle com o
Diodicab € indicado para areas com
ataque de lagartas. Em regides onde,
além dalagarta, hgjapresencadeinse-
tos sugadores (percevej osecigarrinhas)
arecomendacdo € um tratamento adi-
cional & base de Neonicoticoide.
Além de prevenir a presenca de
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pragas durante vérias fases do desen-
volvimento da planta, o tratamento de
semente previne de forma eficaz os
problemas nafaseinicial do desenvol-
vimento vegetativo. Tal ocorréncia é
em geral bastante danosa na medida
em que pode levar agrandesfalhas na
lavoura. E o caso dos corés, insetos
rasteiros cujaslarvas se alimentam das
plantas do milho. Em geral, aincidén-
cia de corés em grande escala é ata
mente prejudicial e aumenta com a
adesdo do cultivo em plantio direto.
Apesar detrazer ganhos significativos
aqualidade do solo, o uso dapalhae a
manutencao dacomposi¢do das cama-
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das do solo favorecem a disseminacdo
do animal. “Quando a terra é arada,
muitos insetos sdo mortos de forma
mecanica ou expostos aos passaros’,
acrescenta 0 pesquisador da Embrapa
Milho e Sorgo, José Magid Wagquil.

Mas sdo as lagartas as mais famo-
sas e temidas pragas nalavoura brasi-
leira. Contudo, nem sempre sua pre-
sencaindicaprejuizosavista. Através
de técnicas de batimento, é possivel
apontar quantas unidades ha em cada
&reaesaber seaincidénciarequer real-
mente pulverizacfes. O ideal é com-
bater as lagartas enquanto ainda es-
tdo em desenvolvimento, tendo em
vista que, na fase adulta, ficam mais
resistentes aosinseticidas. Vérias es-
pécies podem ser vistas nas diferen-
tes regides do Pais. A lagarta-rosca €
bastante encontrada em areas Umidas
e de solo mais pesado. Ja a lagarta-
da-espiga ataca as plantas em estégio
mais avancado, atingindo apontadas
espigas e abrindo espaco para a en-
trada de fungos.

Pragas sd0 responsaveis por prejuizos expressivos
nas lavouras de verao

PRAGAS

A lagarta-do-cartucho, uma das
principais pragas da lavoura de milho,
deve ser combatida se o batimento apon-
tar exemplares pequenos em 20% das
plantasdaamostragem. Vaelembrar que
esse percentual varia de acordo com a
produtividade esperadapor hectare, sen-
do apropriada a consulta a um técnico.
Outra estratégia apontada pelo pesqui-
sador, para otimizar o resultado de pos-
sivels pulverizagOes, é observar seare-
gulagem doshbicosdos pul verizados obe-
dece a0 espacamento dalavouradefor-
ma que o inseticida caia em cima das
plantas e ndo nos vaos entre fileiras.

“Fazendo no méximo duas aplica
¢Oes bem-feitas controla-se a praga e
aindase obtém um efeitoresidua”, diz
Wagquil, lembrando que as pulveriza-
¢cdes ndo sdo mais realizadas obede-
cendo ao calendario e sim baseadas na
observacdo do agricultor. A escolhado
inseticida também é importante para
garantir que oinsetoreamente sgjaeli-
minado sem gue o composto também
atague os inimigos naturais, que gju-
dam no controle do sistema. “O
controle bioldgico vem ganhan-
do espaco, mas atendéncia é re-
almente o milho transgénico”,
aponta.

Um aspecto interessante das
pragas que atingem o milho é a
procedéncia das chamadas ci-
garrinhas. Os insetos ndo sdo vis-
tos em outras lavouras e colonizam
asfolhasdo milho durantetodaasa
fra. O mesmo n&o se pode dizer do
perceve o-barrigarverde. Atingindoo
find do cultivo dasoja, ee acabafi-
cando nalavourapés-colheitaetra
zendo problemas ao milho.

Os percevejos também aumen-
tam as dores de cabeca dos sojicul -
tores. Por agirem“emsiléncio”, da-
nificando os gréos e as vagens, s8o
0S responsaveis por maiores rom-
bos no bolso do agricultor. “Eles
causam areducdo do peso do grao.
Para combaté-los, € preciso ver os
insetos’, destaca 0 pesquisador da
Embrapa Soja Ivan Carlos Corso,
lembrando que a melhor hora para
encontrar os perceveios nalavoura
€ até as 11 horas. Em plantactes
comerciais, doisoumaisanimaisem
um metro de linha ja é o suficiente
para dertar o produtor que chegou
ahorada pulverizagdo. No caso de

aress cultivadas paraobtencdo de semen-
tes, esse limiar é de um percevejo por
metro delinha.

Paraevitar tais danos, Corso reforca
aimportanciado uso de sementes trata-
das para prevencéo de insetos e lesmas.
“Hoje, cerca de 30% dos sojicultores
tratam suas sementes. Se levarmos em
conta a crise da safra atual, esse indice
ndo chegaal0%’, derta. Elelembraque,
assim como no milho, casos de cor6s
em areas ndp-protegidas podem repre-
sentar perdas totais.

Olho vivo — Para otimizar 0s cus-
tos das pulverizacOes, ele recomenda
atencdo na hora de medir aiincidéncia
de insetos nas lavouras. Por exemplo,
de cinco a dez piolhos-de-cobra por
metro quadrado ja é considerada uma
situacdo critica. O mesmo ocorre quan-
do se encontra de duas a trés lesmas
por metro. Nesses casos, recomenda
se pulverizacdo com uma solucéo de
100 litros de &gua e 5 kg de sulfato de
cobre. Quando sefalaem lesmas, lem-
braCorso, éimportantevisitar alavou-
raa noite, periodo em que €elas sobem
na soja para se aimentar.

A aplicacdo dos inseticidas também
requer atencdo. A Embrapasugerequese
evite 0 uso nas horas mais quentes do
dia, optando pelo trabaho entre 8 e 11
horas e depois das 16 horas. No caso do
tamandué-da-soja, a contagem éfeitade
acordo com o desenvolvimento do vege-
tal. Em plantas peguenas, um inseto por
metro de linha linear ja requer controle,
assmcomodoisanimaisparaplantascom
mais de 30 cm. Corso explicaque aseca
registrada nos Ultimos anos também tor-
na o controle desses inimigos mais difi-
cil. Como no caso dalagarta-elasmo, que
éuma pragade controle &duo e que pre-
fere os solos mais arenosos. “ Nesses ca
s0s, a chuva e a umidade so os melho-
resinsdicidas’, ressalta Corso.

A falta de registros de agroquimi-
cos para utilizag8o nas lavouras é um
dos graves problemas enfrentados na
hora de combater as pragas. Culturas
de amplo potencial comercial, como a
soja, tém mais opcles de inseticidas
registrados do que, por exemplo, o ar-
roz. “O retorno para as empresas é
maior com inseticidas paraasojae as
demais culturas acabam ficando sem
opcao. O produto usado para a broca-
do-colmo néo é registrado para o ar-
roz”, explicaBarrigossi.
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Pragas do ARROZ

Sintomas: plantas com raizes cortadas e
amarelecidas.

Prevencdo: como o gorgulho aquético infes-
ta o arrozal partindo de seu sitio de hiberna-
¢do, as primeiras lavouras estabelecidas ten-

Nome usual: gorgulho aquético, bicheira da raiz.
Nome cientifico: Oryzophagus oryzae.
Quando ataca: os gorgulhos aparecem logo
apos o estabelecimento da irrigagcéo da lavou-
ra e, as larvas, cerca de dez dias depois. Os

adultos alimentam-se de folhas, mas também

podem ser muito prejudiciais ao arroz semeado

pré-germinado. Em plantas desenvolvidas, as
larvas se alimentam das raizes, retardando o

dem a ser mais infestadas. Recomenda-se
amostrar as lavouras a partir das bordas e
nas partes inundadas, para verificar a pre-
senga de larvas.

Seu crescimento.

Alexandre Barrigossi

Nome usual: percevejo-do-colmo.

Nome cientifico: Tibraca limbativentris.
Quando ataca: O atagueinicia-se apartir dos 30
dias ap6s o plantio. Esse inseto é importante
tanto para o arroz de terras atas como para o
irrigado. No sistema de terras altas, € mais im-
portante como praga nas regides mais favoreci-
das pelo regime pluviométrico, onde a umidade
do solo permanece mais elevada. No sistema
irrigado, ele se estabelece melhor nas &reas da
lavoura ndo cobertas pela agua de irrigagéo.

Sintomas: quando a infestagdo ocorre na fase
vegetativa provoca sintoma conhecido como
“coracdo morto”; e, na fase reprodutiva, o de
“panicula branca’.

Prevencdo: amostrar as lavouras a partir
do inicio do perfilhamento (plantas com 40
a 45 dias). Recomenda-se efetuar dez bati-
das de rede em cada ponto e o controle
guimico deve ser providenciado quando
forem encontrados mais de um percevejo
por redada.

Nome usual: cupins rizéfagos.

Nome cientifico: Procornitermes triaci-
fer, P. araujoi e Syntermes molestus.
Quando ataca: o ataque ocorre em todas
as fases da cultura, mas a fase mais criti-
caéainicial.

Sintomas: 0s cupins que atacam as rai-
zes do arroz de terras dtas vivem em co-
I6nias localizadas abaixo da superficie do
solo. Os danos caracterizam-se pela re-
ducéo na emergéncia das plantas e des-

truicdo parcia ou total do sistema radicu-
lar das plantas. A redugdo do estande e 0
enfraquecimento das plantas atacadas fa
vorecem o desenvolvimento da popula-
¢do de plantas daninhas e a desuniformi-
dade das lavouras.

Prevencao: em éareas de Cerrado, se 0s
atagues tiverem ocorrido nos anos ante-
riores, deve ser recomendado o controle
preventivo tratando as sementes com
inseticidas.

Nome usual: percevejosdapa
nicula.

Nome cientifico: Oebalus
poecilus e Oebalus ypsilon-
griseus.

Em que estagio ataca: os per-
CEevejos migram para 0s arro-
zais quando aparecem as pri-
meiras espiguetas com endos-
perma leitoso.

Sintomas: os sintomas e a se-
veridade do dano dependem
do estadio de desenvolvimen-
to das espiguetas e da intensi-
dade da infestacdo. Atague em espiguetas com endosperma
leitoso resulta em espiguetas vazias. Quando o atague ocorre
no estadio de espiguetas com endosperma pastoso, ho en-
tanto, originam-se graos “gessados’, com manchas escuras,
gue se quebram facilmente durante o beneficiamento.
Prevencdo: recomenda-se amostrar 0os campos, efetuando em
cada ponto de amostragem dez passadas de rede. Provi-
denciar o tratamento quando, nas duas primeiras e nas duas
Ultimas semanas ap6s o inicio da emissao das paniculas, fo-
rem coletados, em média, cinco e dez percevejos por ponto,
respectivamente.

" Nome usual: broca-do-colmo.
e Nome cientifico: Diatraea saccharalis.
pTod Quando ataca: os adultos da broca-do-col-
; mo s80 Mariposas que depositam seus ovos
em massas nas folhas do arroz. As lagarti-
nhas novas alimentam-se sob a bainha das
folhas e depois penetram nos colmos, onde
permanecem até completar seu desenvolvi-
mento e transformam-se em pupas e adul-
tos. O seu ataque pode ocorrer tanto na
fase vegetativa como na fase reprodutiva
das plantas.
Sintomas: a atividade alimentar da lagarta
| durante a fase vegetativa das plantas pro-
% voca o sintomade *‘ coragdo morto’” e nafase
r reprodutiva, o de *‘panicula branca’.
Prevencdo: a broca-do-colmo possui muitos inimigos natu-
rais, dentre eles os parasitéides de ovos sdo muito impor-
tantes. Para verificar o nivel de parasitismo em ovos de
Diatraea, recomenda-se coletar posturas no campo e man-
té-las em recipientes fechados e observar a emergéncia das
lagartas. Se emergirem mais parasitéides do que lagartas,
n3o serd necessario o tratamento. Se emergirem mais lagar-
tas do que parasitéides, o tratamento deve ser aplicado
imediatamente, antes que as lagartas penetrem no colmo.

Alexandre Barrigossi

Alexandre Barrigossi
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PRAGAS

Dirceu Gassen

Pragas do MILHO

Nome usual: corés.

Nome cientifico: Diloboderus cyclocephala
physalus.

Quando ataca: durante todo o desenvolvimen-
to da lavoura.

Sintomas: como as larvas dos corés se alimen-
tam junto as raizes das plantas, € normal en-
contrar-se nas lavouras plantas mal desenvol-
vidas ou falhas nas linhas, em funcéo do desa-

parecimento de algumas plantas. Em geral,
quando o milho ainda estéa em fase inicial de
desenvolvimento, os insetos podem puxar as
plantas para baixo do solo.

Prevencdo: a incidéncia de corés é extrema-
mente preocupante e, para achar os insetos na
lavoura, é preciso cavar 0 solo. Por isso, sua
ocorréncia deve ser prevenida com inseticida
nas sementes ainda antes do plantio.

Nome usual: lagarta-elasmo.

Nome cientifico: Elasmopalpus ligno-
sellus.

Quando ataca: fase inicial da lavoura,
logo ap06s a emergéncia das plantas até
a apresentacdo de cinco folhas.
Sintomas: folha central murcha ou mor-

A lagarta é rasteira e pde seu casulo jun-
to & base da planta, na ligag&o entre o
cauleearaiz.

Prevencdo: uso de inseticidas nas se-
mentes. Em casos de infestacdo, € reco-
mendada a pulverizagdo de inseticidas
com efeito de profundidade desde que

ta (“‘coragdo morto’) ou plantas mortas.

ndo se esteja em periodo de chuvas.

Nome usual: cigarrinha-do-milho

Nome cientifico: Dalbulus maidis.
Quando ataca: durante toda a lavoura, mas
émais criticano inicio. O inseto coloca seus
ovos na folha do milho e de sete a dez dias
nascem as ninfas.

Sintomas: a cigarrinha transmite ao milho

‘virose do rayado fino”’ e deixa aplantacom
folhas listradas de branco amarelado. Os
demais patégenos sdo os enfezamentos
palidos (deixa as folhas descol oridas) e ver-
melho (onde as folhas ficam avermel hadas).
Ambos colonizam os vasos da planta.

Prevencdo: tratamento de sementes com

trés patdgenos. O primeiro é denominado  inseticidas sistémicos.

Jean Carlos

i
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Nome usual: lagarta-do-cartucho.

Nome cientifico: Spodoptera frugiperda.

Quando ataca: logo apds aemergéncia, até aforma-
G380 de espigas.

Sintomas: folhas raspadas, furos simétricos, espi-
gas defeituosas (furadas no meio).

Prevencdo: monitoramento e aplicacdo de insetici-
das quando houver incidéncia de lagartas adultas.
N&o é recomendada aplicacéo em areas com presen-
¢a de animais jovens porque nesses estagios as la-
gartas sdo canibais e podem realizar autocontrole
de populagéo.

Nome usual: percevejo-barriga-verde.
Nome cientifico: Dichelops spp.

Quando ataca: no inicio do desenvolvimen-
to vegetativo, logo apds a emergéncia das
plantas.

Sintomas: folhas furadas, plantas perfilha-
das, folhas deformadas.

Prevencdo: tratamento com inseticidas para
insetos mastigadores ou para mastigadores
e sugadores.




Pragas da SO0JA

Divulgacao

Nome usual: tamandua-da-soja.

Nome cientifico: Sternechus subsignatus.
Quando ataca: faseinicial de desenvolvimento.
Sintomas: o caule daplantaficadesfiado e pode-
se encontrar na lavoura plantas mortas. E im-
portante estar atento a presenca do besouro.
Prevencéo: uso de substancia para pulveriza-
¢d0.a base de metamidofos.

Nome usual: piolho-de-cobra

Nome cientifico: Jullida sp.

Quando ataca: sementes e plantas em fase

de germinacéo.

Sintomas: falhas no nimero de plantas por linha e
folhas roidas.

Prevencdo: se houver incidéncia da praga em anos
anteriores, o produtor deve tratar as sementes com
inseticidas a base de fipronil ou tiodicarbe.

Nome usual: lagarta-da-soja. Prevencdo: pulverizar com inseticida
Nome cientifico: Anticarsia se 0 nivel de desfolhamento superar
gemmatalis. 30% ou se houver mais de 40 lagartas
Quando ataca: do desenvolvimento  ap0s o batimento em 2 metros linea-
vegetativo a floragao. res. Em geral, alagarta-da-soja é agres-
Sintomas: plantas desfolhadas siva e seu controle pode levar a até
e comidas. trés pulverizactes.

Nome usual: Lagarta-falsa-medideira

Nome cientifico: Pseudoplusia includens.

Quando ataca: durante todo o desenvolvimento vegeta-
tivo, mas se concentra mais na floracéo.

Sintemas. plantas desfolhadas e comidas.

Prevencéo: pulverizar com substancia a base de meta-

moliofor, carbaril e metomil.

Embrapa Soja

Nome usual: percevejos (verde, verde-pequeno e marrom).

Nome cientifico: Nezara viridula, Piezodorus guildini, Euschistus heros.
Quando ataca: ap6s a floracdo até a formagdo de vagens e sementes.
Sintomas: 0s percevejos trabalham em siléncio. Por isso € preciso controlar
a presenca do inseto através de batidas a serem realizadas pela manhg, de
preferéncia, até as'11 horas.

Prevencdo: pulverizar com substancia a base de metamoliofor, endos-
sulfan, monocrotofds, connect se for diagnosticado risco econémico. Isso
representa dois ou mais insetos por um metro de linha linear em lavouras de
gréos e um ou mais em &reas voltadas para sementes. u
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Os CALCARIOS séio todos iquais?

Y -."r )

ontou-me recentemente o re-
nomado colega Bernardo van
Raij, do I nstituto Agronémico
do Campinas/SP, que recebera con-
sulta de um produtor indagando so-
bre reatividade dos calcérios. Passou
essa informagé@o para mim porque,
nos anos 80, haviamos realizado na
Manah um estudo inédito sobre a so-
lubilidade desses corretivos em &cido
citrico a 2%, teste padrao tradicional
paraavaliar areatividade dos fosfatos
naturais.
A Manah interessou-se pel 0 assun-

to, tendo em vista os comentérios de
muitos clientes ao afirmar que, nare-
cuperacao dos Cerrados, tinham que
plantar arroz por um ou dois anos até
gue o solo ficasse corrigido, pois o
efeito dos corretivos era sempre len-
to. Outros produtores informavam
que, para abreviar a correcéo, faziam
calagens sucessivas, correndo o ris-
co de, a seguir, sofrerem danos por
deficiéncia de manganés e outros mi-
cronutrientes, devido ao excesso de
calcio, quando as altas dosagens co-
megassem a fazer efeito.

Fernando Penteado Cardoso, presidente
da Agrisus (Wwww.agrisus.org.br)

Solicitamos entdo a nossos repre-
sentantes, supervisores e gerentes
regionais gue nos enviassem amos-
tras oriundas das principais jazidas
de calcita e dolomita de todo o Pais,
as quais foram encaminhadas ao la-
boratério da nossa fébricaem Cuba-
t&o/SP, onde os materiais de mais de
50 origens foram submetidos as se-
guintes analises:

1) Determinacdo da granulo-
metria (moagem) da amostra co-
mercial.
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2) Determinacdo dos teores de
calcio e magnésio totais.

3) Extracao do célcio e do mag-
nésio por acido citricoa2% emtrés
situacoes:

a) no produto comercial;

b) no produto moido a peneira
<100;

¢) no produto calcinado a 1.000
graus C.

Optamos na ocasi 8o pela extragdo
citrica porque o método fazia parte da
rotinado laboratério. Poderiamter sido
usados, alternativamente, outros &aci-
dos organicos diluidos, como o acido
formico, acético ou outro. Os resulta-
dos mostraram claramente que os cal-
cérios apresentam diferencas de natu-
reza mineral 6gica de acordo com sua
caracteristica cristalina: ha corretivos
mais “duros’ e outros mais “moles’,
ajulgar pela extragdo citrica.

O estudo revelou que, naquelaépo-
ca, a moagem em gera era bastante
grosseira, em boaparte superior ape-
neira 100, alguns com certa porcen-
tagem acimada peneira50. As andli-
ses quimicas mostraram que:

*os calcarios calciticos e magne-
sianos apresentam maior reatividade
guando finamente moidos, mas a ex-
tracéo citricatotal se dasomente com
acalcinacéo;

*0s dolomiticos mantém-se “du-
ros’ ainda que bem moidos, reque-

A Granja

Produtores devem dar atencéo especial a reatividade dos calcarios

rendo calcinagdo para se tornarem
mais reativos e soluveis;

*a calcinagdo pode ser feitaa 700
graus C.

O estudo mostra que as especifi-
cacOes baseadasno PRNT (equivalén-
ciaa CaCO3) sdo insuficientes quan-
to areatividade. Houve caso de calca-
rio dolomitico, cujos PRNT na solu-
bilidade citricaforam de 13% no pro-
duto comercial, 17% ap6s moagem e
180% quando calcinado, embora a
garantia fosse de 91%. Ouitro, calciti-

A Granja

co de PRNT 50%, mostrou os seguin-
tes indices em &cido citrico: 38% no
produto tal qual; 67% quando bem
moido; e 100% ap6s calcinagdo. Os
calcarios extra-finos, conhecidos por
“filer”, ndo foram testados, mas, ao
quetudo indica, apresentam boareati-
vidade devido & extrema finura.

Os produtores devem dar atencao
especial a reatividade dos calcérios
quando desejam um efeito rapido,
como no caso da soja ou milho de
primeiro ano nos Cerrados ou cam-
pos nativos recém-abertos. O preco
deve ser analisado em funcg&o tanto
dos teores totais, como também da
reatividade, podendo haver grande
economia de frete pela alta concen-
tracdo dos produtos calcinados, por
conterem 6xidos de maior poder neu-
tralizante que os carbonatos, que
constituem os calcérios moidos.

Quando produtos de ata reativida
de n&o sfo disponiveis, hasempre o re-
CUrso ap gesso que contém calcio sol U-
vel aém do enxofre, podendo o magné-
sio fazer parte das formulagfes. Cum-
pre, outrossim, aos nossos 6rgéos de
pesquisa completar e ampliar esse estu-
do pioneiro doscorretivoscacarios, ini-
ciado em 1988 por nossainiciativa, cu-
jos resultados sd0 de especia interesse
para uma agricultura sustentavel. m
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emprego de produtos fitos-

sanitarios nas lavouras

paraimpedir prejuizoscau-
sados por insetos, fungos e ervas
competidoras é uma pratica tao an-
tiga que se confunde com a prépria
histéria da agricultura. Estima-se
que, desde ostempos biblicos, osla-
vrador es utilizavam o enxofre, bus-
cado em vulcdes, para controle de
doencas. A pratica nao aumenta a
producdo, mas evita perdas. A ope-
racao, contudo, exigetécnica. A apli-
cacao incorreta de produtos quimi-
cos é sinénimo de prejuizo, gera
desperdicios, pode causar resistén-
cia e aumenta sobremaneira osris-
cos de contaminacgéo das pessoas e
do ambiente.

Atualmente, a grande maioria
das aplicacdes de defensivos é rea-
lizadanaformade pulverizacéo, por
ser esta a maneira mais pratica e
econOmica de sedistribuir o produ-
to quimico sobre os alvos situados
na planta. Forma pratica, mas nao
tao simples como podem pensar al-
guns. Dados divulgados pela As-
sociacdo Nacional de Defesa Vege-
tal (Andef) revelam que, em mé-
dia, até 70% dos produtos pulveri-
zados nas lavouras podem ser per-
didospor maaplicacao, escor rimen-
to e deriva descontrolada. Para
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melhorar esse desempenho, sdo
essenciais a utilizacao correta e se-
gura das caldas e a capacitacdo da
mao-de-obra para o uso seguro dos
equipamentos de aplicacao.

Deacordo com ThaisMaria Diehl
Santiago, agrbnoma e engenheir a de
seguranca do trabalho da Andef, a
pulverizacdo é um processo fisico-
mecanico de transformacéo deuma
substancialiquida em particulas ou
gotas. Ja a aplicacdo € a deposicao
de gotas sobr e 0 alvo desgjado, com
tamanho e densidade adequados ao
objetivo proposto. Segundo ela,
guando se pensa em pulverizagao,
deve-se ter em mente fatores como
0 alvo a ser atingido, as caracteris-
ticasdo produto utilizado, a maqui-
na, o momento da aplicacdo e as
condicOes ambientais. A interacéo
desses fatores € a responsavel di-
reta pela eficacia ou ineficacia do
controle. Qualquer uma dessas ob-
servacoes que for desconsiderada,
ou equacionada de forma erroénea,
podera ser a responsavel pelo insu-
cesso da operacéo.

A tecnologiade aplicagado depro-
dutos fitossanitarios, segundo o
precursor de estudos sobre o tema
no Pais, o agrénomo Tomomassa
Matuo, € 0 emprego de todos 0s co-
nhecimentos cientificos que propor-

cionem a correta colocacéo do pro-
duto biologicamente ativo no alvo,
em quantidade necessaria, de for-
ma econdmica, com 0 minimo de
contaminacao de outras areas.
Considerado uma referéncia
mundial quando o assunto € pul-
verizacdo, Matuo fez parte de um
comité da Organizacdo das Nacoes
Unidas para a Alimentacado e a
Agricultura (FAO), em 1997, con-
vocado especificamente para ela-
borar normaspara pulverizador es.
A intencao, na época, era estabe-
lecer requisitos minimos para 0s
equipamentos, de forma a unifor-
miza-los e elevar o padrao de qua-
lidade, que seria atestado por um
selo concedido pela prépria FAO,
por meio de centros credenciados
espalhados por todo o mundo. “A
idéia era equiparar, em padr o, os
pulverizador es fabricados nos pai-
ses em desenvolvimento com 0s
dos paises de Primeiro Mundo”,
conta o pesquisador. O selo de
aprovacdo acabou néo sendo ado-
tado, mas muitas das normas pre-
conizadas pelo comité foram im-
plantadas por algunsfabricantesde
importéancia mundial.
Tecnologia deponta— Hoj e, con-
forme Tomomassa M atuo, o Brasil
nao fica a dever a nenhum outro
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pais quando o assunto é !
qualidade de equipamentos para
pulverizac8o. Para ele, atuamente o
maior problema, quando sefalaem pul-
verizagdo, ndo sdo 0s equipamentos,
mas 0 uso inadequado que, por vezes,
se faz deles e a falta de critérios nas
aplicacOes.

Um olhar mais atento vai observar
que ha duas realidades bem distintas
na agricultura brasileira, segundo o
professor Matuo: a das grandes cultu-
ras de exportacéo, que utilizam tecno-
logias de pulverizagéo bastante avan-
cadas; e parte da fruticultura e oleri-
cultura, que ainda se encontra num
estagio pouco desenvolvido, em que
hamuito desperdicio de produtos. “ Sdo
segmentos onde ha uso excessivo de
produtos fitossanitérios, perda consi-
deravel de calda, chegando a 50%,
grande contaminagdo do ambiente, do
operador e presenca de residuos nos
produtos colhidos’, comenta. “Apli-
cam, por exemplo, de 20 a 30 litros
por &rvoredelaranjeira, quando dapara
fazer o mesmo trabalho com 10% des-
sa quantidade e obter o mesmo resul-
tado”, prossegue. “Nesses dois seto-
res, estamos longe de dar um passo
em direcdo aracionalidade.”

Pratica exige cuidados— A apli-
cacdo de defensivos por meio da pul-
verizag8o exige a observanciade uma
série de detalhes e requer planejamen-
to por um profissional habilitado para
esse fim, principalmente pela utiliza-
¢a0 de produtos agrotéxicos. Antes de

tudo, deve-se verificar se ha necessi-
dade de sua utilizagdo, analisando-se
outras possibilidades. Caso sgja im-
prescindivel a aplicacdo, os cuidados
fundamentais sdo: escolha da época e
momento de uso pararealizar um con-
trole eficaz; escolha correta do pro-
duto fitossanitario, preferindo os me-
nostéxicos; colocar o produto no alvo
para acancar os objetivos esperados,
dando seguranca aos aplicadores e
obedecendo aos periodos de caréncia
parafornecer um alimento seguro aos
consumidores e protegendo o meio
ambiente, com a utilizagdo em con-
formidade com as recomendacdes
técnicas.

A primeira coisa a ser levada em
conta é a condi¢do climaticae avelo-
cidade do vento. Segundo o agréno-
mo Marcelo da Costa Ferreira, do
Departamento de Fitossanidade da
Unesp/Jaboticabal/SP, ventos ou bri-
sas leves (3,2 a 6,5 km/h) favorecem
aaplicacdo, propiciando a melhor de-
posicdo das gotas. Ventosacimade 10
km/h prejudicam a pulverizagdo, por-
gue acabam arrastando as gotas para
locais fora do alvo, gerando deriva e
contaminagdes. Com ventosinferiores
a2 km/h, as gotas menores podem n&o
ser depositadas, principalmenteem dias
guentes e de poucas nuvens e com
baixa umidade relativa do ar, quando
ocorre elevada taxa de evaporagéo e

as gotas perdem-se com as
correntes de ar ascendente, podendo
ocasionar contaminagdo por chuva
téxica em lugares imprevisiveis.

O pesquisador cientifico Hamilton
Humberto Ramos, do Centro de En-
genharia e Automacgéo, do Instituto
Agronémico de Campinas/SP (IAC),
costumacomparar o defensivo naagri-
culturaaum bisturi namedicina. “Des-
de que bem utilizado por pessoastrei-
nadas para isso, representa uma fer-
ramentamuito importante namanuten-
¢do davida, entretanto, quando usado
de forma inadequada, se tornaarmae
podetorturar ou matar”, atesta. A apli-
cacdo eficaz de produtos fitossanita-
rios comega, segundo ele, na selegcdo
deum equipamento de qualidade e ade-
quado as condi¢des da cultura (tama-
nho da area, espagcamento de plantio,
topografia, distancia do ponto de rea-
bastecimento), que proporcione o
maximo rendimento a0 menor custo.

Uma observagéo extremamente
importante no momento da aquisicéo
é verificar se 0 tamanho da barra e o
espacamento entre bicos estdo adequa-
dos a0 espacamento da cultura, evi-
tando assim a necessidade de modifi-
cacdo em um pulverizador novo. Ra-
mos toma como exemplo um pulveri-
zador com barra de 12 metros e 24
bi cos espacados de 0,5 m, sendo utili-
zado no tratamento fitossanitério de
500 ha de milho plantados com espa-
¢camento de 0,90 m e realizando trés
pulverizagBes por ciclo da cultura.
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“Nessas condic¢Oes, a faixa efetiva-
mente tratada seria 12 m (24 bicos x
0,5 m), enguanto a considerada se-
rial1l,7 m (13 linhas x 0,90 m). As-
sim, a cada passada do pulverizador,
uma faixa de 0,30 m seria tratada
sem necessidade.”

Em conformidade as dimensdesda
area a ser tratada, condicgdes de topo-
grafia, mao-de-obra e, naturalmente,
0 poder aquisitivo do agricultor, o mer-
cado oferece diversos model os. Hapul-
verizadores costais manuais, costais
motorizados, tratorizados com man-
gueira e pistola de pulverizagdo, pul-
verizadostratorizado de barras, turbo-
pulverizadores e a pulverizagdo com
avioes.

O importante, sgjaqual for o equi-
pamento escol hido, é estar atento are-
gulagem eacalibracdo, paraqueapul-
verizagdo sejarealizadaacontento. A
regulagem nada mais é do que gjustar
0S componentes da maguina as carac-
teristicas da cultura e produtos a se-
rem utilizados, tais como o gjuste da
velocidade, tipos de ponta, espaca-
mento entre bicos, alturadabarra, entre
outros. Jaa calibracdo consiste nave-
rificacdo das pontas, com a determi-
nacao do volume de aplicagdo eaquan-
tidade de produto a ser colocada no
tanque.

O primeiro passo naregulagem de
qualquer pulverizador, segundo Thais
Santiago, daAndef, é saber se 0 siste-
ma de agitadores funciona adequada-

mente. No caso dos
pulverizadorestratori-
zados, a tomada de
poténcia (TDP) é que
aciona a bomba e o
sistema de agitacao
mecanico. Deve-se
trabalhar com uma
rotagdo de 540 rpmna
tomada de poténcia
(TDP), por ser esta a
rotacdo parao qual o
sistema normalmente
€ dimensionado. Ja
para os pulverizado-
resautopropelidos, ela
é varidvel de 1.600 a
2.200 rpm, conforme
o fabricante. “E mui-
to comum que o0s
aplicadoresignorema
regulagem e facam
apenas a calibracéo”,
declara. “ A observanciade coisassim-
ples, como acertar 0 espacamento da
culturacom o dos bicos, trocar aman-
gueira que esta furada, leva a econo-
mia de até 70% dacalda’, diz ela.
Tamanho das gotas — Definidas
amarchaearotacdo detrabalho, deve-
se avaliar a adequac&o das pontas de
pulverizacdo, o que serafeito em fun-
¢do do avo quimico selecionado, da
coberturadesejada e daformulacdo do
agrotoxico a ser utilizado. De acordo
com o pesquisador Hamilton Ramos,
ha varios model os de pontas disponi-

aplicador

Bicos de pulverizagdo devem ser
constantemente monitorados pelo

veis, cadaumaprodu-
zindo um espectro de
tamanho de gotas di-
ferente, largurase pa-
drdes diferentes de
deposicdo. As pontas
defletoras ou de im-
pacto, utilizadasabai-
Xa pressdo, sdo indi-
cadas paraaaplicacdo
de herbicidas ao solo
por proporcionarem
gotas grandes e po-
dem ser posiciona-
das mais proximas
a0 alvo, reduzindo a
deriva

Ja as pontas de
jato plano (tipo leque)
sdo utilizadas para
aplicar agrotéxicos
em superficies relati-
vamente planas. As
pontas de angulo maior, conforme
Ramos, oferecem um leque maior, mas
produzem gotas menores. H4, ainda,
pontas de jato conico, que sdo utiliza-
das napulverizacéo de alvosirregula-
res, como as folhas de uma cultura.

O pesquisador recomenda que go-
tas grossas a muito grossas devem ser
selecionadas quando o avo for de f&
cil visualizag8o, como o solo ou na
dessecacao de uma pastagem com
herbicida sistémico; gotas finas amé-
dias devem ser utilizadas em pulveri-
zac0es onde a penetracdo na plantaou
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aelevada coberturado avo for impor-
tante, como na aplicacdo de fungici-
das de agdo preventiva com baixa re-
distribuicdo; e gotas médias a grossas
devem ser utilizadas em situagtes in-
termedi&rias, como no controle de in-
setos, por exemplo, onde a cobertura
pode ser inferior a necessaria, para o
controle de um fungo, uma vez que o
inseto andae, portanto, tem maior pro-
babilidade de entrar em contato com o
produto.

Testes — Uma vez selecionado o
bico de pulverizagdo, com tamanho de
gota e vazdo definidos, deve ser feito
0 primeiro teste. Marcelo de Costa
Ferreira, daUnesp, exemplificatoman-
do por base uma cultura como a soja,
na qual comumente se trabalha com
barras de pulverizacdo com 20 a 25
metros de comprimento. Ele afirma
que é preciso checar como ficou adis-
tribuicdo das gotas na cultura, o que
pode ser feito com papéis sensiveis a
agua (hidrossensiveis), que, original-
mente amarelos, se tornam azuis ao
contato das gotas de agua, permitindo
a visualizag@o da cobertura. “Nesse
ponto, vamos avaliar se a cultura fi-
cou coberta a contento, e esta pronta
nossa calibragéo, independentemente
da velocidade com que passamos, do
volume que aplicamos e do estagio de
desenvolvimento da cultura.”

Durante a aplicacdo, deve-se man-
ter 0 equipamento nas condi¢des em
que foi feita a calibragdo. Em alguns
equipamentos modernos, ha controla-
dores eletrénicos que emitem algum
tipo de sinal (sonoro ou visua), que
va demonstrar alguma alteragdo du-
rante o ato da pulverizagdo, que pode
ser um entupimento de bico, alguma
falhanabarra. Nos equipamentosmais
simples, averificacdo é visual, tem de
checar mesmo. “Nos intervalos da
pulverizagdo, na parada do operador,
éinteressante ele dar uma checada no
equipamento, nos filtros, para ver se
nao tem nenhuma sujeira, se ndo esta
entupido ou estragado, umaolhadano
aspecto geral, se ndo tem nenhuma
mangueira amassada, ver se a veloci-
dade do trator estd normal, se ndo tem
jatos pulsantes, o que pode ocorrer por
causa de defeito em alguma das val-
vulas da bomba do pulverizador.”

Qualquer que sgja o0 alvo selecio-
nado, o sistemade pulverizacdo deve-
ra ser capaz de produzir a cobertura
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Uso de defensivos exige a observagéo de uma série de detalhes e requer méo-de-obra capacitada

adequada do mesmo. A coberturanada
mais é do que o nimero de gotas por
unidade de &rea, obtida na pulveriza-
G0 e representa, narealidade, o obje-
tivo final da operacdo. Para Thais, da
Andef, a cobertura necessaria para o
controle de um inseto, por exemplo,
devera ser menor do que aquela ne-
cesséria para o controle de um fungo,
Visto que o inseto, por se locomover,
tera maior chance de entrar em conta-
to com o produto fitossanitario. Mar-
celo Ferreira diz que, para avaliar se
umapulverizagdo foi bem-feitaou néo,
primeiramente é preciso ver seo obje-
tivo foi atingido (controlar pragas,
doencas e plantas daninhas). “E sendo
poluimos o ambiente, colocando a
maior quantidade possivel degotasem
nosso alvo e ainda se protegemos de
forma adequada o aplicador.”
Pulverizacdo aérea— Houve um
tempo, no inicio da aviag&o agricola,
gue a pulverizagdo chegava a ser de-
sumana. Existia a necessidade de uma
ou duas pessoas permanecerem sina-
lizando as linhas por onde 0 avido de-
veria passar, e elas acabavam invaria-
velmente tomando um banho de agro-
téxicos. Atualmente, os avides agrico-
las contam com sistemas de posicio-
namento por satélite, que podem se-
guir um plangjamento de véo, com-

posto por linhas projetadas que reco-
brem a area a ser pulverizada.

Oiniciodaaviagdo agricolano Bra-
sil sedeu entre osanos de 1946 e 1948,
guando uma incalculavel nuvem de
gafanhotos invadiu lavouras em Pelo-
tas/RS, segundo conta o agronomo
José MariaFernandes dos Santos, pes-
quisador cientifico do Instituto Biol6-
gico. Delaparacd, as aeronaves e 0s
equi pamentos evol uiram bastante, pro-
porcionando maior rapidez nas opera-
¢oes. Santos toma como exemplo um
avido |panema, de porte médio, apli-
cando um volume de calda de 20 li-
tros. “Dependendo da extensdo dos
‘tiros’, comprimento e disténcia da
pista a érea de aplicacdo, podera apli-
car de 60 a 100 ha/hora”, calcula. “ J&
um pulverizador terrestre autopropeli-
do, com barras de pulverizagdo de 27
metros, velocidade operaciona de 18
km/hora e volume de caldade 100 li-
tros/ha, em areas ndo acidentadas, al-
cancara um rendimento aproximado
de 30 ha/hora.” Conforme o pesqui-
sador, a pulverizacdo aérea teve um
incremento depois do surgimento da
ferrugem asiética na soja. H4 trés
anos, o Pais tinha uma média de 700
aeronaves agricolas, nimero gque sal-
tou para 1.100, considerando avides e
helicépteros. m
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Leandro Mariani Mittmann
leandro@agranja.com

agricultura familiar de Poco
Fundo, ao sul de Minas Ge-
rais, padecia do mesmo drama
vivenciado por centenas de outros mu-
nicipiosagricolasdo Brasil: 0 éxodo ru-
ral. Entdo, umaabengoadainiciativa, cuja
denominacdo éinglesa, mudou tudo: fair
trade. Em traducdo literal, quer dizer
“comérciojusto”, quesignificao seguin-
te: o agricultor recebe pela sua produ-
CA0 um preco mais alto em comparacao
a0 mercado, remuneragdo pagapor con-
sumidores“ politicamente corretos’ que
procuram valorizar na hora da compra
de um produto o trabaho de agriculto-
res familiares. Por causa do fair trade,
0s 170 cafeicultores familiares associa
dos a Cooperativa de Agricultores Fa
miliares de Pogo Fundo (Coopfam) co-
mercializam 70% da sua safra de café
com os Estados Unidos, comprador que
se digpde a pagar um bdnus no prego.
Mais do que isso, eles tém a garantia
antecipada de compra.
No ano passado, 307 toneladas de
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café beneficiado (211 de produto con-
vencional e 96 de organico) deixaram
as lavouras de Pogo Fundo, de Nova
Rezende e Santana da Vargem (muni-
cipios-base dos demais associados da
Coopfam), rumo as xicaras dos nor-
te-americanos. Os agricultores minei-
ros recebem como bdnus US$ 6,80
(R$ 17,00) por saca de 60 kg no café
convenciond e US$ 20,00 (R$ 50,00)
no organico. Ja o restante da safra, um
volume de 130 toneladas (em 2004), foi
comercidizadono Brasil, porém pelo pre-
¢o normal do café, visto que o Pais ndo
tem nenhumaypoaliticadeincentivo aofair
trade na pontafina da cadeia. Além do
café, os agricultores produzem hortali-
¢as, mel e rapadura. Dos cafeicultores,
120 s&o de organico certificado e 50 de
convencional. Mas toda a producdo é
feita sem 0 uso de defensivos e fertili-
zantes quimicos.

O fair trade entrou na vida de Pogo
Fundo em 1997, masacertificacéio —por
parte da Fair Trade Labelling Organi-

zations International (FLO), certifica-
doraaema—sofoi concedidaem 2001.
“Trouxe tranquilidade para o agricultor
ficar no campo”, resumeamudancaem
Poco Fundo o presidente da cooperati-
va, LuisAdautodeOliveira “ Ofair trade
oferece certa garantia para que o Siste-
masgjaviavd”, destaca. Conformeele,
depoisdaimplantagao dainiciativa, ne-
nhum agricultor abandonou o0 meio ru-
ral. “Ninguém quer mais sair do cam-
po’, ressalta. Afinal, dém de terem a
garantia de compra da safra, os produ-
tores mantém seus filhos na escola e
conseguem Vviver no campo com certo
conforto. Mas o quemaisanimao agri-
cultor é mesmo o recebimento de uma
cotacdo maisadta. “ Os preco baixos € o
maior agente do éxodo rural”, avaia.

A Coopfam firma antecipadamente
contratos com o comprador. Melhor do
gue isso, segundo Oliveira, quando a
cotacdo do café no mercado sobe aci-
ma do acertado, a cooperatlva recebe
um adicional. E uma espécie de “ gati-
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Oliveira, da
trouxe tranquilidade para o
produtor ficar no campo”

Clévis Campos/Agéncia Sebraé

Iho” que dispara quando a commodi
aumentamuito. Hoje, pel o acordo, o adi-
ciona é de 5 centavos de délar por li-
bra-peso toda a vez que a cotacao ultra-
passar US$ 1,20 no caso do café con-
venciona e US$ 1,35 no de organico.
Por enquanto, a Coopfam negocia ape-
nas com 0s norte-americanos, porém
para o futuro o dirigente explica que a

idéiaéampliar o nimero defamiliaspara
assim expandir também os mercados.

Deveres — Mas a cooperativa e,
sobretudo, 0s seus associados precisam
dar a contrapartida para serem benefi-
ciados no mundo do fair trade. A prin-
cipio, para integrar a instituicdo, € ne-
cessario enquadrar-senumasérie deexi-
géncias. “N&o basta ser familiar para
fazer parte da cooperativa’, esclarece
Oliveira. O produtor ndo pode usar in-
sumos quimicos na lavoura e deve ter
“espirito de trabalho em grupo”. Por
isso, ele é acompanhado por um ano
antes de integrar o quadro de associa-
dos. A cada ano, de 20 a 30% dos inte-
ressados ndo passam napeneira. “ A gen-
te é bem criterioso”, justifica. Afind, o
produto made in Pogo Fundo passara
pelaexigente degustaco de consumido-
res internacionais.

Mas, dém de conquistar os norte-
americanos pelo paladar, é preciso con-
vencé-los pela consciéncia. Por isso, a
cooperdtivainveste parte de sua receita
em projetos sociais. Ela mantém uma
sdadeinclusdo digital, que disponibili-
za, de forma gratuita, instrucdo e apos-
tilas sobre informatica para 80 a 100
criangas, filhosdeagricultores. Também
oferece tratamento ortodéntico, igual-
mente sem custos, para 50 criangas ca
rentes, por meio de convénio com uma
clinica. Outras criangas, estas deficien-
tes fisicas, sfo beneficiadas com a ce-
dénciade um micro paraaescoladelas.
Jaidosos agricultores, num asilo, parti-
cipam de um projeto em que cultivam,
com acooperativa, umapeguenalavou-
ra de 2 mil pés de café. Todos os pro-
gramas ndo 8o exigéncias, mas servem
para a Coopfam se mostrar como uma
ingtituicdo do bem. “E 0 nosso marke-
ting”, argumenta Oliveira. m

Clévis Campos/Agéncia Sebrae

AL Fs

0 que é fair trade
O conceito fair trade ou comér-

cio justo (também chamado
de comércio ético e solidario) é
uma alternativa de comercializa-
¢do de produtos (sobretudo ali-
menticios) a partir de critérios e
mecani Smos gque asseguremuma re-
muneracdo correta — normalmen-
te superior ao que o mercado esta
pagando. As defini¢cdes quanto a
expressao e a atividade foram ajus-
tadas em 2001 na Conferéncia
Anual da Federation of Alternati-
ve Trade (Ifat), organizacéo fun-
dada na Holanda em 1991, que
congrega organizacgoes e produto-
res de comércio justo em mais de
50 paises. A rede fair trade surgiu
nas décadas de 40 e 50, formada a
partir da acdo de pessoas ou gru-
pos, a maioria de religiosos, que
interagiam em busca de solucdes
econdmicas para comunidades que
ndo tinham acesso ao mercado. A
iniciativa tem por base de susten-
tacdo a solidariedade entre os po-
vos. Hoje, esta estruturada em tor-
no de organizacoes e artificios de
mercado, como selos e certificagBes.

Fonte: Sebrae

edicdo da revista

O BRASIL AGRICOLA

www.agranja.com

Néo perca na proxima

beneficiar
dos credifos
de carbono
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omo é dificil escolher um tra-

tor novo, visto avariabilida-

de de modelos, tamanhos,
poténcias, acessorios, tecnologias em-
barcadas e precos oferecidos pela in-
dustria brasileira. Entéo, imagine-se
adquirir um trator usado, com muita
quilometragem por lavouras. S&o natu-
rais os riscos de levar para casa um
trambolho que n&o ira funcionar como
deveria. Ou mesmo pagar muito por
uma maguina que vale pouco. Mas é
possivel reduzir ao minimo as possibi-
lidades de adquirir uma méaguina-pro-
blema. Basta seguir os conselhos e as
dicas de especidistas. E, aosinteressa-

Leandro Mariani Mittmann
leandro@agranja.com

dos em comprar trator usado, uma su-
gestdo: 0 momento € agora, pois 0s
precos estdo bem atrativos visto a de-
mandaem baixaeaofertaem ata. Tem
muita gente em dificuldades querendo
desfazer-se de maquinas para diviar o
caixa

O agrénomo Marcos Silva, douto-
rando em mecanizagdo agricola pela
Unicamp, de Campinas/SP, sugere que,
em primeiro lugar, o produtor deve ter
claro em mente adimensdo detrator que
necessita para as suas finalidades. “In-
dependentemente de ser usado ou novo”,
adverte. De nada adianta comprar um
trator de 50cv de poténcia cujo preco

atraente, se
Y as exigéncias dos im-
plementos é para uma maquina
de75cv. Silvaaindadertaparaque o
agricultor estimeavidatil daméaguina.
Fazer umaandise darelacdo entre o di-
nheiro a ser investido dividido pelo ni-
mero desafrasem queelaserautilizada.
Damesmaforma, ficar atento seamar-
cado trator em questo possui assistén-
cia técnica e revenda de pegas na re-
gido. “Ele tem que comprar com essas
coisas ha cabecd’, alerta.

Depois, elaborar uma*“ checagem de
itens’, ou sga, elencar umasériedecom-
ponentes do trator a serem analisados
com muito zelo, com o trator parado e
em movimento (veja lista na tabela).
Além disso, exigir do vendedor o regis-
tro histérico das obrigatérias trocas pe-
riodicas de dleo Iubrificante. “Indepen-
dentemente do tamanho da proprieda-
de, deve-se, sempre, ter um controle ou

50 - OUTUBRO 2005



leve LATA VELHA
por frator

cadastro de manutencdo, podendo ser
um caderninho simples’, aconselha Sil-
va. “Para o comprador, € importante ter
acesso a todas as informagdes sobre a
manutencdo realizadano trator pelo ven-
dedor. Saber sederedizaamanutencédo
periddica indicada pelo fabricante, ma
nutencao preventiva de gjustes e substi-
tuicdo de pegas que possam interferir na
disponibilidade do trator. Esse procedi-
mento de andlise pode assegurar que o
comprador ndo venha a ter problemas
no futuro”, argumenta.

Proprietario caprichoso, maquina
boa — O professor Tomaz Cannavan
Ripoli, do Departamento de Engenharia
Rura da Esdg/USP, de Piracicaba/SP,
lembra que, em primeiro lugar, o produ-
tor precisa conhecer quem € o proprieta
rio damaquina. Se quem a esta venden-
do for cuidadoso e costuma fazer a ma
nutencdo adeguada de suas maguinas, a
tendéncia é que o trator esteja em bom
estado. Sendo, omelhor éficar bemaler-
ta, pois possvelmente a maquina apre-
sentardproblemas. Numasituagdo assim,
até aidade do trator ndo tem muitaim-
portancia. “Um trator de 15 anos pode

Silva, da Unicamp: antes de tudo, o
produtor deve saber a dimensdo correta
do trator que serd adquirido

estar em bom estado. E um decinco anos,
arrebentado. Vai depender do nivel de
manutencdo”, explica. Por isso, eelem-
bra que por vezes um trator de dez anos
€ mais caro que um de cinco anos. E o
preco sejustifica.

Ripoli orienta que o comprador ob-
sarve e 0 paind ou parte dele esta que-
brado. Pois, consegiientemente, teriasido
impossivel a0 proprietario ou operador
ter feito a manutencéo adequada sem as
informagdes prestadas por itenscomotter-
mometro, horimetro, tecdmetro, man6-
metro, etc. Afinal, sem poder apurar por
esses indicadores, é evidente que a ma
nutencgao corretando ocorreu, 0 quecom-
prometeu avida Util do trator. “Com um
ou mai's desses instrumentos quebrados,
oresponsavel pelas manutencBesprediti-
vas, preventivas e periodicas ‘chuta os
prazos recomendados’, adverte. Ripoli
aindadaumadicafundamentd: levejun-
to um mecanico eficiente paraanalisar o
trator. Ele vai listar as pegas que ndo es-

O que verificar [Sintomas de

problemas
Funilaria e Ferrugem, corroséo,
pintura amassados/batidas

Vazamentos de 6leo, fis-
Sistema sura nas mangueiras,
hidraulico ruptura no sistema man-

gueira-conexdes

Fiacéo cortada e/ou da-
nificada, fiagdo com
acumulo de sujeira, ter-
minais danificados, bo-
tdesl/interruptores danifi-
cados, condigdo

Sistema elétrico

da bateria
Vazamentos de 6leo nas
Motor juntas, na vareta de 6leo,
no filtro de 6leo
Rodados Fissuras, desgaste e
cortes
Componentes Borrachas de protegédo
mecanicos e danificadas, com fis-
ativos suras

Fonte: Marcos Silva/doutorando em
engenharia agricola da Unicamp

O produtor deve estar
muito atento a uma
sxie de detalhes na
hora de adquirir um
trator usado. Afinal,

comprar uma maquina

com defeitos
sgnificara novos
gasosdepois. Eahora
de comprar é agora:
0 mercado de usados
esa embaixa, com
muita oferta e pouca
demanda, o que
ggnifica pregos baixos

tao funcionando. De posse dessas Ulti-
measinformagdes, serapossive barganhar
descontos no prego do trator. Afindl, tera
queinvestir posteriormente na substitui-
¢a0 das pegas defeituosas.
Horadecomprar éagora— O mer-
cado do trator usado mostra-se estagna
do atuamente. Portanto, € 0 momento

i .H S
Bueno, da A_g'FoféI: “mercado estagnado

Divfjlgagéo

beneficia quem busca uma maguina usada
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propicio para se adquirir uma maquina,
pois os pregos estdo em baixa. “ O cliente
gue ja é rei, agora é majestade’, brinca
Otédvio Bueno, gerentecomerciad dadrea
de maquinas agricolas daAgrofd Agro-
comercia, que mantém 19 filiais New
Holland no Rio Grande do Sul, Mato
Grosso e Mato Grosso do Sul. “O com-
prador estdmandando no jogo.” Confor-
me Bueno, aém das revendas convenci-
onais de usados, hoje hd um concorrente
depeso no mercado: o produtor, queesta
desfazendo-se de méaquinas para poder
fazer caixaou sadar dividas no momen-
to de dificuldades do agronegdcio brasi-
leiro. “Ha muita oferta de usados e pou-
cos compradores’, esclarece. Entéo, im-
pde-se a logica do mercado: oferta em
dta, demanda em baixa, e 0 preco cai.
Bueno revela que o mercado costuma

_—

il
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MECANIZACAO

ada mais pratico para escolher a

maquina ideal e adequada as suas
necessidades e condigdes financeiras do
que ter & disposicao, num s6 ambiente,
diversas opgdes. E o que oferece o site
www.agromaguinausada.com.br, que
redne ofertas de tratores e outras ma-
guinas e equipamentos agricolas usa-
dos que estdo a venda — especialmen-
te apresentadas por concessionarias
de revenda. Segundo o proprietario
do site, Marcelo Lerina, existem mais
de 700 empresas neste segmento no

Compre um usado pela internet

Pais. As revendas adquirem o espaco
para publicacdo de ofertas e ganham
senhas para renovar seus estogues na
pagina. “ Mas o produtor também
pode anunciar”, explica Lerina. Con-
forme ele, existem outros sites que
anunciam méaquinas a venda, mas esse
€ 0 Unico exclusivo de usados. No fi-
nal de setembro, havia quase 500 ofer-
tas, metade de tratores. Lerina confir-
ma que o mercado de usados “ esta de-
vagar” em razao da atual conjuntura
do agronegécio brasileiro.

Atencéo redobrada: fissuras em pneus e vazamentos sao
defeitos comuns em tratores com muitos anos de uso

o A taxa de compressao do motor deve
estar dentro do limite do motor origi-
nal. Caso ndo esteja, a conseqiiéncia
serd a queda de poténcia e 0 maior con-
sumo de 6leo lubrificante e de combus-
tivel, encarecendo as operacdes e limi-
tando-as.

e Avaliar todo o sistema de transmis-
sdo (caixa de cambio, diferencial e
reducéo final). Deve-se dar algumas
voltas com o trator e fazer sucessivas
trocas de marchas, com atencédo a
ocorréncia de ruidos ou os chama-
dos “trancos”. Também analisar o
Oleo lubrificante: se estiver pouco
viscoso, é porque néo foi feita a troca
adequada, o que indica desleixo na
manutencao.

e A embreagem precisa ser testada.
Na troca de marchas, se demorar
para o trator arrancar, € porque esta
ocorrendo patinamento no disco de
embreagem.

e Muita atencéo ao sistema hidrauli-

Olho (e ouvido) atento é a alma do negécio

co. Implementos pesados devem ser
suspensos para observar se o sistema
levanta-os com a desejada capacida-
de e reparar se essa operacao ndo se
da muito lentamente e aos solavancos.
o Constatar se ha vazamentos das mais
diversas origens (como no motor, to-
mada de poténcia, caixa de cambio,
diferencial, etc.).

e Examinar desgaste dos pneus. Se as
garras estdo com menos de 50% do
comprimento original, sera obrigaté-
ria a substituicdo. A troca dos pneus
tem um custo alto.

e Analisar o sistema de direcdo (se ha
folgas) e o radiador (se estad amassa-
do ou com vazamentos).

e Uma dica definitiva: dirigir o trator
para ver como se comporta. No per-
curso, verificar se os eixos estédo bem
ajustados.

Fonte: Tomaz Cannavan Ripoli/Departamen-
to de Mecanizagdo Agricola da Esalg/USP

ao
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Seguir o mesmo comportamento de mé
quinasnovas. Ou sga, aquedaregistrada
devendas de 85% em colheitadeirasede
45% a 50% em tratores esta sendo se-
guida no mercado de usados.

Em estado de novo — Independen-
temente das dificuldades de ocasido, as
exigéncias do comprador detrator usado
ndo se dteram: ele quer sempre uma
méguinaem bom estado de conservacéo.
Seu ano de fabricacdo ndo é o maisrele-
vante. Bueno observa que o comprador
demonstra muito interesse em saber da
origem do usado. “Ele prefere comprar
até um mais velho, mas que sgja de a-
guém que tenha cuidado e feito amanu-
tencdo da maguina’, comenta. Afinal,
explica, “amaguina esconde muito” de
seus defeitos. Por vezes, gpenasaandise
Minuci0sa nacomprando consegue ave-
riguar oredl estado deconservagéo. “Mo-
tor, transmissfo e hidraulico sfoitenspe-
sadosparamanutencéo emtermosdedes-
pesa. Recuperar uma transmissao € um

custo dto”, lembra. m
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IRRIGACAO

Técnica que da

RESULTADO

Cristine Pires
cristine@agranja.com

Os numeros nao deixam duvidas quanto aos | ;
beneficios:da irrigacao. 0s 260 milhdes de hectares cultivados
com manejo de agua NG mando representam apenas
18% do total- plantado emtodo o globa e Sao responsaveis por
44% da. producéo-agricola mundial. Nas propriedades

| .

que adotam a técnicd, a-produtividade é até trés vezes maior ‘do
~quenas areas nao-irrigadas. 1'sso significa dizer que.
“+o'llicro bruto da producao pede superar. em cinco
1 Vezes aguefé obtido em areassem 0 Sdema

80, as estatisticas tratam de
derrubé-las. Uma propriedade que ado-
ta o sistema pode ter um lucro bruto
até cinco vezes maior do que as que
ndo a utilizam, isso porgue a produti-
vidade é superior de 2,5 a 3 vezes.
“Quemirrigaesperater lucro, sgjapor
aumentar a produtividade da cultura,
sejapor permitir um programa de cul-
tivo na entressafra, minimizando os
riscos do investimento e introduzindo
culturas com maior valor comercial,

ainda restava alguma davida
uanto aos beneficios daiirriga-

T e

as chamadas culturas nobres”, diz
Daniel Fonseca de Carvaho, especia-
lista em irrigacdo e professor da Uni-
versidade Federal Rural do Rio de Ja-
neiro (UFRRJ).

De acordo com o Ministério da
Agricultura, com o sistema de irriga-
¢80 por pivo central, a produtividade
médiade alguns cultivos é 200% maior
comparada aquela obtida em cultivos
nado-irrigados. “Considerando o siste-
malocalizado, emirrigagdo em frutei-
ras principalmente, o incremento de
produtividade € em média, da ordem

__|F:| -E-J T __.‘:'i|...'.- .I'.;:' - :' -l s - B
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de 207%, atingindo 300% para a cul-
turadabanand’, exemplificaCarvalho.
Outras culturas, principal mente oleri-
colas, normamente sdo muito sensi-
veis a falta de dgua e, associadas as
suas épocas de plantio, setornam via
Veis apenas com a adocéo da técnica
dairrigagéo.

O Nordeste brasileiro € um bom
exemplo dos resultados positivos da
irrigacdo. O manejo eficiente da dgua
e de nutrientes para as culturas permi-
tiu que os produtores nordestinos co-
Ihessem, em 2003, mais de 10 milhdes
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de toneladas de frutas, fazendo da re-
gido a lider nacional na producéo e
exportagdo de frutas tropicais. Além
da fruticultura, a expansdo dos culti-
vosprotegidos nointerior de S&o Paulo
tem proporcionado grandes vantagens
aos setores da floricultura, da produ-
¢d0 de mudas de alta qualidade e da
producéo comercia de hortalicas.
Além do aumento de produtivida-
de, outra consequiénciaimportante é a
oportunidade de diversificagdo de pro-
dutosagricolas. “A irrigagéo possibili-
ta colheitas fora de época, melhora a

Divulgacao

gualidade do produto e reduz os ris-
cos de quebra de safras’, explica Ed-
son Eiji Matsura, professor da Facul-
dade de Engenharia Agricola da Uni-
camp. No entanto, irrigar € apenasuma
parte do processo. “E importante
salientar que o incremento de produti-
vidade depende também de outras con-
dicBes e que somente a utilizagdo da
irrigacdo ndo é garantia de se atingir
aumentos significativosde produgdo”,
adverte Matsura.

Reacdo em cadeia — As vanta-
gens ultrapassam as porteiras da pro-

priedade e acabam representando mu-
dancas socioecondmicas importantes.
Além da criacdo de empregos diretos
vinculados ao uso da técnica, os salé&-
rios pagos no perimetro irrigado séo
superiores aos pagos pela industria e
comérciodaregido. A irrigacdotemain-
dao potencial de criar empregosindi-
retos, seja na industria de processa-
mento agropecuario ou nos setores de
insumos agricolas. “ Também se ve-
rifica a diminuicdo no fluxo migra-
tério rural-urbano e a melhoria nas
condicBes de salde, educacao, habi-
tacionais e de lazer dos irrigantes”,
afirma Matsura.

Mais uma vez os nimeros refor-
¢am os fatos. A estimativa € que na
regido semi-arida, um hectareirrigado
gerade 0,8 al,2 emprego direto e 1,0
a 1,2 indireto, contra 0,22 emprego
direto na agricultura de sequeiro. Os
resultados seriam ainda mais expres-
sivos se a érea irrigada fosse maior.
De acordo com a Organizagdo das
Nacgdes Unidas para Alimentagdo e
Agricultura (FAO, 2000), apenas um
sexto daareamundial cultivada éir-
rigado. A &rea, mesmo restrita, é res-
ponsavel por 2/5 da producdo de
alimentos.

De acordo com Matsura, o Brasil
ocupa hoje um lugar de pouca expres-
sd0 entre os paises que utilizam air-
rigagdo intensivamente. Apesar dendo
haver uma estatistica atualizada sobre
adreairrigadanacional, estima-se que
o0 Brasil tinhaaproximadamentede 2,7
a 3 milhdes de hectares irrigados em
1998, o que corresponderiaa 1,4% da
area agricola explorada no Pais.

Estudo realizado por Demetrius
Christofidis, professor daUniversida-
dedeBrasilia(UnB), apontaqueo Bra-
sil irriga hoje mais de 3,2 milhdes de
hectares e apresentaum potencial sus-
tentavel da ordem de 26 milhdes. Se-
gundo Chistofidis, airrigagao tem cres-
cido na ordem de 80 mil hectares/ano
no Brasil. “O grande incentivador do
aumento da area irrigada é, entre ou-
tros fatores, o aumento da parcela do
agronegdcio no PIB brasileiro, dando
a agricultura perspectivas favoraveis
para os préximos anos’, afirma Car-
valho, da UFRRJ.

Escolhendo o sistema— Os prin-
cipios de funcionamento e formas de
aplicagdo determinam a classificacdo
dos métodos de irrigacdo. Cada um
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Carvalho, da UFRRJ: “‘quem irriga espera ter lucro, sgja por
aumentar a produtividade, seja por permitir cultivo na entressafra”

deles apresenta um tipo de caracteris-
tica, 0 que vai determinar a qualidade
do produto, aquantidade produzidaeain-
da o impacto gerado no meio ambiente.
Existem basicamente trés tipos de ir-
rigacdo: por superficie, por aspersao
elocalizada.

Os sistemas de irrigacdo por su-
perficie, nos quais a agua é conduzi-
da por gravidade diretamente sobre a
superficie do solo até as plantas a
serem irrigadas, sdo os mais difundi-
dos em todo 0 mundo, muito em fun-
¢ao de seu uso milenar. Entre esses
sistemas, estaairrigacdo por inunda-

¢do permanente,
muito utilizada na
cultura do arroz.
Outro sistemabas-
tante implantado é
o de irrigacéo por
sulcos. Ja os sis-
temas de irrigacéo
por faixas e por
inundac&o intermi-
tente s&o menos
utilizados nos sis-
temas de irrigacéo
por superficie.
Esse sistema
adapta-se a quase
todas as culturas
(principalmente o
método de irriga-
¢ao por sulcos) e ocupalugar de des-
tague no Brasil. Segundo estatisticas
do Ministério dalntegracéo Nacional,
cerca de 1.600.000 hectares (51% da
area irrigada) utilizam esse sistema,
sendo que mais da metade se concen-
tra no Rio Grande do Sul, especial-
mente na cultura do arroz inundado
(33%). “A irrigacdo por superficie
apresenta menor custo de implanta-
¢ao, mas, em virtude dos baixos ni-
veis de uniformidade e eficiéncia do
uso da agua e de maior necessidade
de mao-de-obra, tem sido substituida
por sistemas pressurizados, onde o

Divulgacao
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Brasil ocupa um lugar de pouca expressdo entre os paises que utilizam a irrigagao
intensivamente

controle dalaminad’ agua éfeito com
melhor eficacia’, diz Carvalho.

Um dos destaques do sistema pres-
surizado € o de irrigacdo por asper-
sd0. Nessa técnica, a agua € aspergida
sobre a superficie do terreno, sob for-
ma de chuva, em virtude do fraciona-
mento do jato d’ agua em gotas. Além
de apresentarem mel hor eficiéncia, se
adaptam a diferentes topografias, ti-
pos de solo e culturas, caracterizan-
do-se como o segundo sistema mais
utilizado no Brasil (esta presente em
1.260.000 hectares, o0 equivalente a
41% da areairrigada).

Os sistemas por aspersdo estdo di-
vididos em trés grupos: os de asper-
sdo convencional e pivo central, mais
utilizados, e o autopropelido. Recen-
temente, o método de irrigacédo por
aspersdo em malha, caracterizado pe-
las tubulagdes enterradas, tem sido
muito empregado nairrigacao de pas-
tagem, com foco na producdo intensi-
vadapecuérialeiteira e de corte.

O pivd central, além de apresentar
mel hores condi¢Bes de operacionalida
de, principamente para grandes areas,
estamaiseficaz. Ojato de aguaao pas-
sar pelo bocal do aspersor é langcado
ao ar com altavelocidade e, ao entrar
em contato com o ar, é fracionado em
gotas de diversos diametros, caindo
sobre a superficie do solo e da cultura
em forma de chuva artificial. “Exis-
tem vérios tipos de irrigagdo por as-
persdo, sendo o tipo pivo central um
dos mais importantes para a agricul-
turaempresarial, devido principalmen-
teapossibilidade de automatizar o sis-
tema, diminuindo assim anecessidade
de méo-de-obra, e ao fato de irrigar
grandes areas’, afirmaAntonio Alves
Soares, professor do Departamento de
Engenharia Agricola da Universidade
Federa de Vigosa, de Minas Gerais.

Nos dltimos anos, Soares lembra
gue setem dado atencéo especia asis-
temas denominados miniaspersao para
uso na agricultura familiar. Esses sis-
temas trabalham com tubulagdes de
pegueno didmetro e miniaspersoresde
baixa pressado, possibilitando o uso de
bombas de baixa poténcia, o que di-
minui o custo de instalagéo e de ope-
racdo. S8o sistemas utilizados para
areasdel a3 ha

Potencial de crescimento — O
sistema |localizado, adotado em apro-
ximadamente 8% da érea irrigada no
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Matsura, da Unicamp, diz que o incremento da produtividade depende de outras
condicdes, que devem ser associadas a irrigagéo

Brasil, apresentaum potencial enorme
de crescimento, em virtude dos 6ti-
mos hiveis de eficiéncia alcancados.
“Por utilizarem melhor esse recurso
tdo nobre que é a agua, se adaptam
muito bem em regifes com forte res-
tri¢do hidrica e solos com baixa capa-
cidade de retencao, os quais requerem
irrigactes maisfreqiientes com peque-
na lamina’, ressalta Carvalho. Por
apresentarem um custo de implanta-
¢do normalmente alto, esses sistemas
s80 mais empregados na producéo de
culturas de maior valor comercial,
como floricultura e fruticultura. “Irri-
gacOes localizadas podem minimizar
perdas de agua e a consequiente dimi-
nuicdo deagualixiviada’, explicaMat-

Estimativas apontam que o Pais tenha apenas 1,4% de sua area
agricola explorada com irrigagéo

sura. No entanto, 0 mesmo sistema
tem a possibilidade de promover asa-
linizagcdo em camadas superficiais.
“Esses efeitos, que estéo associados
ao principio de funcionamento do
método de irrigacdo, devem ser con-
siderados durante a selegdo datécnica
gue serdimplementada’, orientaele.
Ja o sistema de gotejamento aplica
a agua de forma bem pontual, na su-
perficie do solo. Uma das principais
vantagens apontadas nessatécnicaé a
uniformidade de vazdo da &gua, o que
evitatanto afaltaquanto o excesso de
irrigacdo. 1sso porque a agua é con-
duzida sob pressdo por tubos, até ser
aplicada ao solo por meio de emis-
sores diretamente sobre azonado sis-
temaradicular. De
acordo com aEm-
brapa, esse méto-
do permiteelevada
eficiéncia na apli-
cacdo dos fertili-
Zantes, no contro-
lefitossanit&ioeno
controle das ervas
daninhas, mas tem
um elevado custo
deimplantacéo.
Jaosistemade
gotegjamento aplica
a agua de forma
bem pontual, na
superficie do solo.
Umadas principais
vantagens aponta-
das nestatécnicaé

a uniformidade de vazdo da agua, o
gue evitatanto afalta quanto o exces-
so de irrigagdo. 1sso porque a agua é
conduzida sob presséo por tubos, até
ser aplicada ao solo através de emis-
sores diretamente sobre azonado sis-
tema radicular. De acordo com a Em-
brapa, esse método permiteelevada€fi-
ciéncia na aplicacdo dos fertilizantes,
no controle fitossanitério e no contro-
le daservas daninhas, mastemum ele-
vado custo de implantaco.

“Nos Ultimos anos, foi desenvolvi-
doum sistemadenominado LEPA (Low
Energy Precision Application) ou apli-
cacdo com precisdo e baixo consumo
deenergia, quenareadidadeéumamis-
turadairrigagcdo do tipo pivo central e

~~ Para agricultura
de precisao
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IRRIGACAO

dairrigac8o localizada’, destaca Soa-
res. Ele explica que os equipamentos
aplicam adgua de maneiralocalizada,
minimizando as perdas por evapora-
¢ao ederivapelo vento, o que melhora
a eficiéncia do uso de recursos hidri-
cos e diminui 0s custos com energia.
“A &gua é conduzida sob pressdo em
tubulacbes aplicadas por meio de dis-
positivos denominados aspersores’,
completa.

Cadasistemadeirrigacao tem suas
peculiaridades que justifica o seu uso
em determinadas condic¢des. “No en-
tanto, éimportante salientar que, numa
visdo global, dentro do foco empresa-
rial do agronegécio, airrigacdo é uma
estratégiaparaelevar arentabilidade da
propriedade agricola por meio do au-
mento da producdo e da produtivida-
de, de forma sustentavel, preservan-
do o meio ambiente, e com maior ge-
racdo de emprego e renda, com enfo-
que nas cadeias produtivas’, enfatiza
Soares.

Entravesparasuperar —Asop-
¢Oes sdo muitas e os resultados posi-
tivos, mas a irrigacdo ainda € pouco
utilizadano Brasil. “Em qual quer ati-
vidade econbmica, a adocéo de uma
nova tecnologia precisa estar associa-
daaum planejamento adequado para
que arentabilidade previstasgjaa can-
cada’, afirma Carvalho, da UFRRJ.
Ele explicaque o custo relativamente
alto associado a situacdo da econo-
miado Pais dificulta o acesso ao cré-
dito para investimento e limita as li-
nhas de financiamento. Esses sdo al-
guns dos fatores que tém comprome-
tido a consolidacéo da expansdo da
irrigagdo no Brasil. “ Outro limitador
¢é afalta de plangjamento dainfra-es-
trutura de irrigacéo, no que diz res-
peito aos procedimentos pds-colhei-
ta, incluindo armazenagem, proces-
samento e transporte da producdo. Ha
excegdes, como o Polo Juazeiro/Pe-
trolina, no Vale do S&o Francisco”,
exemplificaele.

Carvalho ressalta que, apesar dos
avancos tecnol6gicos na producao
agricolairrigada promovidos por uni-
versidades e centros de pesquisa, ain-
da é comum a ocorréncia de grandes
areas de producdo com baixo nivel tec-
nol dgico. Esse cenario compromete a
obtencdo de melhores indices de efi-
ciéncia do uso da &gua e de niveis sa-
tisfatérios de produtividade agricola

2avorece a diminuicdo das perdas por conducdo e dIStrIbULQ;?O, além de au-

Os principais desafios

e Capacitagdo e treinamento principalmente para o pequeno produtor,
visando a utilizagdo de um melhor nivel tecnolégico do seu sistema.

e Conscientizacdo dos proprios irrigantes da importancia do uso racio-
nal da agua, face aos usos multiplos desse recurso.

e Desenvolvimento de praticas de manejo da agua e nutrientes
(fertirrigacao).

e Estimativas regionais de coeficientes de cultivo.

e Desenvolvimento de cultivares que respondam melhor ao uso da agua,
aumentando a produtividade por unidade de agua aplicada.

e Melhor gerenciamento das redes de estagcdes meteorolégicas, com a
disponibilizacdo do banco de dados aos técnicos e irrigantes.

e Desenvolvimento de pesquisas na area de uso de agua residuéria e
reuso de agua.

e Melhoria das técnicas de operacdo e manutencdo dos sistemas, o que

tar a vida Util do sistema.

o Adocao de sistemas de producéo integrados, conformdoi®iFtRroducio
Integrada de Frutas), que prevéem emprego de normas de sustentabilidade
ambiental, seguranca alimentar, viabilidade econémica e socialmente justa,
mediante o uso de tecnologias ndo-agressivas ao meio ambiente e ao homem.

e Ampliacdo de pesquisas envolvendo a agricultura organica, uma vez
que h& uma crescente demanda por produtos organicos, relacionada ao0-au-
mento da exigéncia dos consumidores com a qualidade dos allmen];os e com os

e W
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“A conseqliéncia é um processo de
deterioracéo da estrutura de irriga-
¢do, 0 que acaba desmotivando os
agricultores a investirem nesta tec-
nologia’, argumenta. Para ele, tudo
isso é agravado com afalta de poli-
ticas publicas integradas (econdmi-
cas, agricola, deirrigacdo e social).

Potencial existe. Estudos desen-
volvidos pelo ProgramaNacional de
Irrigacdo indicaram que, dentre to-
dos os paises, o Brasil detinha o
segundo potencial de areas irriga-
das, com 55 milhdes de hectares,

sendo 30 milhdes de terras baixas
de varzeas e 25 milhdes de terras
altas. Outros autores estimam que
a érea total de solos aptos a irriga-
¢do no Brasil € de cercade 29,6 mi-
IhBes de hectares. “Mesmo dentro
de uma visdo mais conservadora, 0
Brasil possui condi¢fes pedol dgicas,
hidricas e topogréficas, para atin-
gir indices de utilizacéo da agricul-
tura irrigada idénticos ou maiores
gue muitos paises que hoje fazem
uso intensivo dessatécnica’, defen-
de Matsura. =

Divulgacao

Automatizacdo do sistema e reducdo de méo-de-obra sdo vantagens da irrigagdo por pivd
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COOPERATIVAS

Seguindo adianfe

As cooper ativas também experimentam os efeitos do momento

de dificuldades que atravessa a agricultura brasleira. Mas sao nessas

horas que as ingtituicies se mostram verdadeiras fortalezas

este jogo, 0 empate esta valendo
trés pontos. Em meio a atua con-
juntura adversa da agricultura bra-
sileira, as cooperativas se dardo por satis-
feitas se encerrarem 2005 com resultados
semelhantes aos de 2004. Cambio desfa-
vorével, precos internacionais de commo-
dities em baixa e custos de producéo em
dta, além da estiagem devastadora que
atingiu aslavouras daRegi&o Sul no veréo
passado, acertaram em cheio os produto-
res — e por conseqiiéncia as ingtituices a
que sdo vinculados. Levantamento feito
pelarevistaA Granja, junto aseisdasprin-
cipaiscooperétivasagricolasdo Pais, cons-
tatou que apenas duas prevéem um au-
mento significativo do faturamento. Asde-
maisou perderdo rendaou prevéem empa-
te ou um aumento pegueno na receita. A
expansdo do faturamento erauma realida-
de generalizada hé anos.
“O setor estd numa posi¢do conserva
dora’, resume Marco Aurélio Fuchida, su-
perintendente da
Organizacéo das
A Cooperativas do
*=1 Brasil (OCB). O
‘_‘:_*.. sistema devera
feturar en2005

e |
-
i

b.

-JI I.
ill "

Leandro Mariani Mittmann
leandro@agranja.com

0s mesmos R$ 60 bilhdes do ano passado.
Paraele, 0 momento complicado terarefle-
X0s no préximo ano. “Para 2006, acredita-
mos que possa melhorar um pouco. Mas
ndo haveraum crescimento forte.” A OCB
ndo trabalha com nimeros em relagdo a
2006, mas o dirigente prevé umarepeticao
de2005. Quanto asexportagdes, revela, ndo
houve perdas no primeiro semestre deste
ano, ja que aguns setores cresceram para
compensar as perdas de outros, como o
sofrido pelo complexo soja. O desempe-
nho das cooperativas nada mais é que um
reflexo da agricultura. Afinal, o cooperati-
vismo é o sustentaculo da agricultura bra-
slera. Estima-se que um terco da produ-
¢80 nacional de gréos sgja proveniente de
lavouras de 865 mil cooperados. O fatura-
mento das 1.398 cooperativas agricolasre-
presenta 33% do PIB agricolado Pais.
Compromisosdiferentes— Masexis-
te uma diferenca significativa entre uma
ingtituicdo cooperativa e uma trading, ou

L

L
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qualquer outra empresaligada ao segmen-
to agricola. Independentemente das difi-
culdades conjunturais ou de suas causas,
a cooperativa possui compromissos indis-
sollivei's e regimentais com 0 Seu associa
do. Um exemplo: mesmo que o mercado
internacional esteja pagando muito mal ou
nem demandando soja, a cooperativa ndo
se nega a receber o produto. Ja as empre-
sas privadas podem deixar de adquirir a
matéria-primaou busc&laem mercadosmais
interessantes. “As empresas muitas vezes
ndo tém compromissos com associados’,
lembra Fuchida, referindo-se as obrigacdes
que as cooperativas tém em fazer 0 escoa
mento da producdo dos cooperados e em
dar suporte & esta producdo (como assis-
téncia técnica). “A cooperativa ndo vé o
produtor como um fornecedor.”

Em sintese, a instituicdo cooperativa
constitui-se no amparo, na sustentagéo ao
produtor que ele normamente ndo recebe,
por exemplo, do Estado e de seus Planos

Galassini, da Coamo, preside cooperativa
onde 72% dos associados sdo pequenos
produtores
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Agricolas sempre aquém das expectativas
ou necessidades. Entretanto, a0 mesmo
tempo, as cooperativas ndo tém mais con-
digdes de atender o associado de forma
paterndista, parandoincorrer emerroshis-
téricos que provocaram endividamentos e
guebradeiras de instituicdes na década
passada. “As cooperativas ndo podem re-
solver os problemas dos associados como
a quebra de safra, pois elas também tive-
ram quebra’, destaca o dirigente. Fuchida
informa, ainda, que atualmente ndo hare-
gistro de cooperativas “quebrando” por
causa da situacdo critica. “ Elas estéo con-
seguindo se resolver.”

Enfrentando a seca— A Coamo, se-
diada em Campo Mourdo/PR e com atua-
¢80 em 54 municipios (inclusive em Santa
Catarina e Mato Grosso do Sul), amarga
os efeitos da estiagem. “Houve perdas
entre 0% e 100%", comenta seu presiden-
te, Aroldo Galassini, como foram as safras
dos cooperados. “No gerd, tirou-se o lu-
cro.” Por isso, a previsdo de faturamento
da indtituicdo é 26% inferior ao de 2004.
Mas é nessas horas de dificuldades que a
cooperativamostra suarazao-mor de exis-
tir. NaCoamo, com problemasde caixa, um
em cada dez associados renegociou seus
débitos de custeio da safra 2004/2005 jun-
to aingtituicéo, para que fossem prorroga-

dos para 2006, com prazo de dois anos
para serem saldados. O processo desen-
volveu-se enquanto todo o setor aguar-
dava defini¢ces do governo federal emre-
lagdo as renegociacOes das dividas — o
que ocorreu depois com a liberacdo de
R$ 3 bilhdes de recursos do FAT.

Esse é um exemplo prético de que uma
cooperativa pode fazer pelo associado.
Principalmente quando este é pequeno,
com pouca expressdo de mercado. Dos
agricultores vinculados da Coamo, 72%
s30 minis e pequenos, com area de até 50
ha, e que respondem por 40% da produ-
¢30 de soja, milho, trigo, café e adgoddo,
entre outros, recebida por suas unidades.
A Coamo éumagigante, quegera3,3%da
producdo agricola naciona, 24% das ex-
portacdes das cooperativas do Pais, e é a
30° maior exportadora do Brasil em todos
0s segmentos. O desempenho a torna a
maior cooperativaagricoladaAmeérical a
tina. A ingtitui¢do oferece assisténcia téc-
nica de qualidade desde o plantio até a
comercializacdo da safra, que é recebida
por umadas 90 unidades de beneficiamen-
to, que processa oja, algodao e trigo.

Para o futuro imediato, Galassini mos-
tra-se otimista. A propria queda do fatura
mento ndo € uma noticia tdo ruim. Afinal,
um quarto dareceitada Coamo decorre da

comercidizaggo de insumos, que tiveram
gueda de prego em relacdo a safra passa
da. Quanto a safra 2005/2006, em levanta-
mento feito naprimeiraquinzenade setem-

Coamo (Campo M our &o/PR)
NUmero de associados: 19.400
Atuacgo: 54 municipiosdo Parana, Santa
Catarina e Mato Grosso do Sul
Faturamento em 2004: R$ 3,9 bilhdes
Faturamento em 2005 (previsdo):

R$ 3,1 bilhdes

Exportactes em 2004: US$ 499,8
milhoes

Exportac6es em 2005 (previsdo):
US$ 399 milhdes

Principais mercados: Europa, 66,5%;
Asia, 32,1%; outros, 1,4%

Principais produtos exportados: soja,
milho etrigo (innatura) efarelo desoja,
dleo bruto de sojaefios deagodao
(industrializados)

Principais culturas e criagfes explora-
das: soja, milho, trigo, algodéo, café, fel-
j&o, bovinosdeleiteedecorte, esuinos
Volume recebido em 2004: 3,9 milhdes
detoneladas

Volumeaser recebido em 2005: 3,9 mi-
Ihdes de toneladas

Distribuicdo de dividendos: R$ 252,3
milhdes

acao
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Fernandes é vice-presidente
da Cocamar, cooperativa

considerada a

mais

industrializada do Brasil

bro apontava que os cooperados preten-
diam ampliar adreade sojaem 5,4%, antea
reducdo em nivel nacional de 7,5%. Segun-
do Galassini, aprincipal explicacdo parao
acréscimo do cultivo sdo as garantias da
cooperativa. E 0 cronograma de investi-
mentos de longo prazo da ingtitui¢o foi
mantido. Estéo sendo destinados, entre
2004 2006, R$ 140 milhdes paracbrasem
unidades, além da construgdo de um arma-
zém maritimo no Porto de Paranagua com
capacidade para 75 mil toneladas. Mas
Galassini revelaque, por enquanto, aidéa
€ “néo fazer coisas a mais, mas atender o
associado”.

Ajudandoapensar ofuturo—Emtem-
pos de incertezas sobre o futuro, a coope-
rativa pode se comportar como uma ver-
dadeira consultoria na definicéo dos ru-
mos a dar a propriedade. “A gente auxilia
natomada de decisdo do produtor”, expli-
ca José Fernandes Janior, vice-presidente
da Cocamar, com sede em Maringd/PR e
espalhada em mais outros 89 municipios
paranaenses. “Hoje o produtor tem bas-

tante tecnologia de informagdo, mas a co-
operativa possui um histérico e canais que
ele ndo tem acesso. A gente tenta passar
iSs0 paraque ele estgja sintonizado”, com-
plementa. A Cocamar possui 11 unidades
industriais e é considerada a cooperativa
mais industrializada do Brasil. De todo o
volume que recebe (2 milhdes de tonda-
das/ano), 90% é transformado em d&leos,
acool, molhos, sucos, etc. Por isso, ape-
sar do faturamento em 2005 ser menor que
0 de 2004, asvendas avarejo devem subir
de R$ 230 milhdesparaR$ 270 milhdes.

O dirigente lembra que em ocasides
delicadas com a atual, o agricultor sabe
quetem na cooperativaumaaiada. “ Esta-
mos fazendo para o produtor tudo o que
se poderia fazer.” E cita as saidas que a
cooperativa buscou, como o reescal ona-
mento de dividas do cooperado e a procu-
ra por dinheiro para quitar débitos junto a
instituicOes financeiras. “O governo dis-
ponibilizou os recursos junto a0 BNDES
viasistema de crédito cooperativo. O pro-
dutor com dividas nacooperativaque aces-

Cocamar (Maringa/PR)

NUmero de associados: 7.500 (76% de
pegueno porte)

Atuacdo: 90 municipiosdo Parana
Faturamento em 2004: R$ 1,115 bilhdo
Faturamento em 2005 (previsio): o mes-
mo montante de 2004

Exportactesem 2004: R$ 25 milhdes
Exportactes em 2005 (previsio): R$ 25
milhdes
Principaismercadosexternoseprincipas
produtos exportados. farel o de soja, suco
concentrado e congelado delaranja, café
beneficiado (mercado europeu), fios e
residuos de seda(mercado asiético)
Principaisculturase/ou criagbesexplora-
das soja, milho, trigo, a goddo, café, cana-
de-aclcar, casulosdeseda, laranja
Volumerecebido em 2004: 2 milhdesde
toneladas

Volume ser recebido em 2005 (previsio):
2 milhdesdetoneladas

Distribuicgo dedividendos. sm, masnéo
divulgavaores

-~ g

Grolli preside a Coopavel,
cooperativa que tem no frango seu
principal produto de exportacéo

sa 0s recursos tem o aval da cooperativae
aongaadivida’, descreve o procedimen-
to. 1sso tudo apesar da situacdo preocu-
pante da cooperativa, que hoje ainda tem
em seus armazéns metade da safra de ve
rdo. “Tudo o que a gente faz na cooperati-
va é visando o beneficio da comunida-
de’, analisa. “O produtor nem sente isso
como um bem dele, porque é da atividade
(cooperativa).”
Salvospeladiversificagdo—A diver-
sificagdo da propriedade, uma das princi-
pais caracteristicas da agricultura em pe-
guena escala, foi a salvagdo das contas
dos associados da Coopavel, de Casca
vel/PR, organizagdo com ramificagdes em
outros 16 municipios das regides oeste e
sudoeste do Parard. “O nosso produtor €
diversificado”, comenta o presidente Dil-
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Coopavel (Cascavel/PR)

NUmero de associados: 3.200

Atuacdo: 24 filiaisem 17 municipiosdas
Regides Oeste e Sudoeste do Parana

Faturamento em 2004: R$ 773 milhdes
Previsdo de faturamento em 2005:

R$ 800 milhdes

Exportagoesem 2004: US$ 38,4 milhdes
Exportagdes em 2005 (previsdo):
US$55 milhGes

Principais mercados externos e princi-
paisprodutos exportados: 30 paises; fran-
go, principalmente, além de suinos, fare-
lodesojaegraos

Principais culturas €/ou criagdes explo-
radas: sojaemilho, aves, suinos, bovinos
decorteedelete

Volumerecebido em 2004: 464 mil tone-
ladas de gréos; 31 milhdes de aves abati-
das; 208 mil suinos abatidos, 20 milhdes
delitrosdeleiteindustriaizados
Previso de volume a ser recebido em
2005: 450 mil toneladas

Distribui¢ao de dividendos: do lucro li-
quido, 35% vai para o cooperado; 10%
ao funcionério e55% vai parafundosda
cooperativa

vo Groli. “Os produtores ndo estdo sen-
tindo os efeitos da queda de renda. Os va-
lores das rendas sdo menores, mas a si-
tuacdo é confortavel”, comenta. Dos 3.200

Como vocé esta gerenciando
0 seu agronegocio!

O curso propiciera capacitagdo profissional com enfoque nos
concedtos lundamentals de agronepdcio e adminstragio nrel
rEelacON&Ndo-08 COom o5 Ceninos nacional @ internacional
Inforrmactes Gonicas @ prafcas que apoiem O prooisso
i aimsada oa decisho

Diclplinas:

associados da Coopa-
vel, 71% possuem até |

50 ha. O efeito positivo

foi sentido pelaprépria
cooperativa, que esti-
mafaturar quase R$ 30
milhdesamaisem 2005 ”
ante 2004, dém dein- ==
crementar os valores
das exportacdes — ape-
sar de o real ter sefor-
talecido em relacdo ao
dolar.

A Coopavel pegou
carona nos ventos favoréveis ao Brasil no
mercado externo de frango, suinos e bovi-
nos. “As carnes de maneira geral estdo
bem”, comenta Groli. O principal produto
de exportagéo da cooperativa € o frango,
levado por Europa, Asia, Américas Cen-
tral e do Norte. Hoje, 65% do faturamento
da cooperativa decorre da venda de pro-
dutos industrializados, e apenas 12% in
natura. Conforme Groli, agregar valor a
producdo gerada do agricultor é de vita
relevancia para manter a ingtituicéo com-
petitiva. “E 0 que da sustentabilidade a
cooperativa e ao produtor rural”, sintetiza.
“E o nosso produto édiversificado.” Além

Andlise e Gestao de Cadeias Produtivas
Econmmia Rural
Projelos de iInvestimentos em Agronegocios

Comigo, em Rio Verde/GO: em tempos de dificuldades, a
cooperativa é uma importante balizadora de pregos de insumos

de frango, os associados da Coopavel pro-
duzem carnes suinaebovina, gréoseleite.
Os associados ainda sdo beneficiados pela
distribui¢do de dividendos da cooperati-
va. Do lucro liquido, 35% vai direto para
0s seus bolsos.

Fidelidadeétudo— No Centro-Oeste,
em Rio Verde/GO, a Comigo esperaque o
seu faturamento encolhaem maisde R$ 50
milhdes neste ano — enquanto as exporta:
¢Oes de farelo de soja deveréo aumentar.
Por isso, o presidente Antonio Chavaglia
entende que o0 momento é de “reflexao” e
de “fechar as torneiras no que é necessa
rio. As cooperativas vao continuar fazen-
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Cedificado pelo MEC

Investimento: .
:: 5 parcelas de RS 60,00 FE:I’!
:: Total de RS 300,00 L
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Inicio: A partir de outubro de 2005
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ROM, o alund tambdrm reoeberd umd revisia
relacionada a cada disciplina
Este mataral de apoio serd disponibdizado mansaimanta

Informacaes PUCRS
fones: (51) 332006671 — (51} 33202529
dha pagurck i secta-lsim, das Bh As 20h
el pucrs.br
hilpafeursos ead, puars briagronagocosdolden

RS



COOPERATIVAS

Comigo (Rio Verde/GO)

NUmero de associados: aproximadamente
4 mil cooperados

Atuagdo: 9 municipios do sudoeste goia-
no

Faturamento em 2004: R$891.600.196,21
Faturamento em 2005 (previsdo): R$ 840
milhGes

Exportagdes em 2004: 114 mil toneladas
defarelo de sojaou US$ 21.420.419
Exportagdes em 2005 (previsdo): 200 mil
toneladas ou US$ 35 milhdes

Principais mercados externos e produtos
exportados: farelo de soja para a Unido
Européa

Principais culturas €/ou criagdes explora-
das: como arroz, milho, sojae sorgo
Volumerecebido em 2004: 920 mil tonela-
dasdegréos

Volume a ser recebido em 2005: 981 miil
tonel adas de gréos recebidos até meados
de setembro

dooseutrabaho’, atesta. E aComigo tem
exercido o delaem rel agéo ao seu coopera
do, negociando suas dividas. “Para aque-
le que precisa mais um ano a gente d&; se
precisar de dois, a gente da também”, re-
vela. A cooperativa também € umaimpor-
tante abalizadora de precos de insumos no
mercado em que aua. Naregido, o sudoes-
te goiano, Chavaglia observa que o mer-
cado acompanha os precos praticados pela
Comigo. As vésperas da safra 2005/2006,
a indtituicdo tem adquirido insumos con-
forme a demanda de seus cooperados. “O
(ue nos preocupa S0 0S juros para a pro-
ximasafra. Estaem 25% em dgumassitua-
¢des’, revela.

Mas o apoio da cooperativa ao
cooperado ndo pode ser umaviade mao

Cooxupé (Guaxupé/M G)

NUmero de associados: 10.532
Atuacgo: 138 municipiosde MG e SP
Faturamento em 2004: R$ 930 milhdes
Previsdo de faturamento em 2005: R$
1,298 bilhdo

Exportactes em 2004: 1,4 milh&o de
sacasdecafé

Exportacdes em 2005 (previsio): 1,7
milh&o de sacasde café

Principais mercados externos e princi-
pais produtos exportados: Estados
Unidos, seguido deBélgica, Itdlia Ale-
manha, Espanha, Franca e Japao.
Principai s culturase/ou criagBesexplo-
radas. café, milho esoja

Volume recebido em 2004: 3.659.859
sacasdecafé

Volume aser recebido em 2005 (previ-
s80): 2,5 milhdes de sacasde café

Gnica. E preciso fide-
lidade da outra pon-
ta. Ou o sistema aca-
ba ruindo. Por isso, €
comum as cooperati-
vas preverem san-
sbes aos “sem-com-
promissos’. “Os fiéis
serdo tratados como
fiéis; e os infiéis se-
réo tratados como in-
fiéis’, ameacaChava-
glia Eleserefereaum
dos primeiros manda-
mentos do cooperati-
vismo: alealdade. Ou
sgja, quando o prego
estdbom, com deman-
dae precosem alta, 0
produtor precisa re-
sistir atentacdo de co-
mercializar seu produ-
to com outro agente
gue ndo a sua coope-
rativa. “As empresas
podem se afastar. As
cooperativas nao tém
como se afastar do seu associado. Este
€ 0 objetivo principal do sistema’, co-
menta Chavaglia.

O curioso na Cooxupé, em Guaxupé/
MG, é que 0 associado ndo tem obrigacéo
de entregar a cooperativa suas colheitas
de café — principal produto da cooperati-
va, com 95% da sua movimentacdo (café
maisinsumosparaacommodity). “ N&o exis-
te pressdo por fidelidade. Ele éfid por livre
e esponténea vontade. Ndo por exigén-
cias’, comenta o presidente, Carlos Pauli-
no. Porém, associados que passam dois
anos sem operar com a cooperativa sdo
automaticamente desligados. Mas o co-
operado possui beneficios vaiosos ao tra-
balhar com a organizac&o, como usufruir

C.Vale (Palotina/PR)

NUmero de associados: 8.000

Atuacdo: 23 municipiosdePR, SC,MS
e MT

Faturamento em 2004: R$ 1,28 bilhdo
Faturamento em 2005 (previsdo): R$
1,33hi

Exportagdesem 2004: US$ 62,4 milhdes
Principais mercados externos e produ-
tosexportados: EuropaeAsia(frangoe
0ja)

Principais culturas €/ou criagoes explo-
radas: soja, milho, trigo, mandioca, fran-
go, suinoseleite

Volumerecebido em 2004: 1,17 milhdo
detoneladas

Distribuiggo de dividendos: R$ 9 mi-
Ihdesrelativosao exercicio de 2004

Na Cooxupé, associados adquirem insumos na cooperativa e
fazem o pagamento apenas na colheita

sua estrutura de armazenagem (ao custo
de R$ 0,20 por saca), aém de ter garantia
de recebimento da safra. “A cooperativa
compra sempre do associado. O mercado
nem sempre”’, adverte Paulino. Outravan-
tagem éaliquidez diria, assm como o aces-
so desburocratizado ao crédito para co-
mercializagdo. “Em duas horas sai com o
cheque namao”, revela.

Além disso, 0 associado adquire in-
SUmMos na cooperativa e 0s paga apenas
na colheita, com aopc&o de ser restituido
em troca de produto. “O pequeno produ-
tor prefere, pois ndo gosta de dever di-
nheiro”, comenta. O associado e a sua
familia também sdo beneficiados no lon-
go prazo pela conta-capital, um fundo de
reserva que recebe anualmente 30% do
lucro da cooperativa (um montante de
R$ 6 milhGes em 2004), que é repassado
guando €ele deixa a cooperativa ou a vil-
va (em caso de morte do titular). O valor
depende da sua movimentagdo historica
de produto na cooperativa.

O momento do cafétambém € de apre-
ensdo. ApGs anos de cotagdo baixa, o café
reagiu no inicio de 2005, mas Claudino re-
clama que despencou entre agosto e se-
tembro. O preco da saca de 60 kg, que em
marco estava em R$ 350,00, caiu para
R$ 215,00 em setembro. “Um mésparaca
voltou a patamares antigos e com custos
altos’, lamenta Paulino. Sobre 0 sobe-des-
ce da cotagdo, Paulino é objetivo: “Nin-
guém da uma explicagdo convincente. Ele
tem volatilidade muito grande”. m
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Raras sdo as oportunidades tdo generosas para
Incrementar a renda de uma pequena propriedade
Como a que a apicultura proporciona. Desde que
garantida a matéria-prima para a geracéo do mel,
o pblen encontrado em floradas (também o mesmo
material que alimenta a abelha), € possivel
estabelecer um apiéario. E ter a chance de

comercializar o mdl diretamente com o consumidor,

sem 0 inconveniente atravessador

- OUTUBRO 2005

Leandro Mariani Mittmann
leandro@agranja.com

m certo dia, quatro anos atras,

atraido pelo cheiro de cacha-

¢a, um entdo inoportuno en-
xame de abelhas resolveu aportar no
alambique do Sitio Nevada, de proprie-
dade de Paulo Ancelmo Lingiardi, o
Pauldo, em Taubaté/SP. Incomodado
pelos insetos, que ja deixavam suas
marcas na pele de quem trabalhavano
local, Paul&o solicitou aapicultoresda
regido que retirassem as visitantesin-
desejaveis. Como quiseram cobrar
pelo servigo, Paul&o decidiu resolver a
suamaneira. “ Eu peguei 0 enxame sem
nada, sem a roupa adequada’, conta.
“Depois, fui buscar informag&o (so-



A Granja

breapicultura).” O enxameinvasor deu
inicio a nova atividade comercial do
agricultor, que agoramantém 180 col-
méi as espal hadas por fazendas de ami-
gos, ja que o sitio de 8 hectares nédo
comporta tamanho apiario. A cacha-
¢a, com 80% de seu preco final ab-
sorvido por impostos, virou hobby.
“Hoje o mel aglientaeu”, confidencia.

A histéria de Pauldo € ilustrativa
como a apicultura pode agregar renda
a uma peguena propriedade. Natural-
mente, N30 é Necessario seguir o exem-
plo dele, que transformou a apicultura
no seu principal negécio. Mas é tran-
quilamente possivel manter a ativida-
deprincipal, sgjalavouraou criagdo, e
agregar rendimentos a propriedade,
explorando suas caracteristicas fisi-

REQUISITOS MINIMOS PARA INICIAR A CRIACAO

e O local para a instalagdo do apiario precisa de florada apicola durante os 12 meses no
ano, e ndo pode haver outro apiario dentro do raio de um quilémetro.

e O produtor precisa estar capacitado (via treinamento ou curso de apicultura).

e Devem estar claras as finalidades da producdo — mel, pélen e prépolis.

Fonte: Silvio Lengler/Associacéo Brasileira de Apicultura

cas. Basta o local ou aregido disponi-
bilizar vegetacdo que proporcioneflo-
radas para que seja possivel criar abe-
Ihas. Atualmente, Pauldo consegue
obter R$ 20 mil por ano apenas com
mel, e ainda produz rainhas (entre 50
e 100 unidades por ano, comercializa-
das a R$ 20,00 cada) e enxames (50
por ano, cujo lucro liquido individual
€deR$ 30,00). Mas parachegar aeste
nivel, calculater feito de 10 a 12 cur-
sos. Inclusive participou de congres-
so em Natal/RN. “ Cada vez tem mais
coisa hova. Hoje tem técnica parain-
seminar rainhas’, admira-se.
Proprio para familiares — Dos
7 mil apicultoresvinculados a Federa-
¢do de Apicultura do Rio Grande do
Sul (Fargs) —mais da metade dos api-
cultores galchos —, aproximadamen-
te 80% tém na apicultura uma fonte
de renda complementar. E esse per-
centual deve se repetir em outros Es-
tados, avalia José Cunha, presidente
dainstituicdo. Ou seja, sdo agriculto-
res que observam ser interessante se-
guir desenvolvendo suaatividade prin-
cipal normalmente, sgjalavouraou cria-
¢80, mas aproveitam dos recursos da
propriedade para obter ganhos extras.
Além disso, ao contrario de suinocul-
tores, produto- ; }
res de leite e de
fumo, os apicul-
torestémdiversos
caminhos para
comercializar
suas producdes
diretamente com
0 consumidor —
como em feiras.
Um “chegapra
|&”" estratégicoem
atravessadores.
Mas Cunha
sugere gue, an-
tes de o agricul-
tor se aventurar
no segmento
apicultura, deve
necessariamente
freqlentar um

curso de treinamento e capacitacao.
“Ter abelha e ndo conhecer apicultura
ébotar ele eapropriafamiliaem peri-
go”, aerta. Por isso, o candidato aapi-
cultor deve buscar apoio em escri-
torios locais da empresa publica esta-
dual de assisténciatécnica, no Sebrae
ou Senar, além de secretarias munici-
pais ou estaduais de agricultura. Ou
mesmo, quando existam, em associa-
¢oes de apicultores. “Tém até cursos
definal de semana. Ou somente anoi-
te", esclarece Cunha. Os cursos ensi-
nam desde como capturar enxames de
abelhas, 0 mangjo e a gestédo do apia-
rio, até as aternativas mais atraentes
paraacomercializaco.

Para comecar, Cunha estima que
seja necessario um investimento ao
redor de R$ 2 mil paraformar um api&
rio com dez colméias. O montante
varia, até porque é possivel utilizar, por
exemplo, madeira caseira (para forjar
colméias, cavaletes, etc.). Se for pre-
ciso adquiri-la, adespesaaumenta. No
entanto, Cunha faz uma adverténcia:
“Hamuitaimprovisacdo ematerial fora
do padrdo. No futuro, uma economia
val gerar umadificuldade’. Elecitasi-
tuacOes embaracosas em que o caixi-
Iho (onde seformao favo de mel) ndo
se encaixa na colméia. O dirigente
complementa que os agricultores po-
dem obter empréstimos por meio do
Pronaf. Porém, ha apenas as linhas de
custeio, ndo as do investimento — que
teria juros mais baixos e prazos mais
longos. E por vezes ha a burocracia.
“E tantadificuldade, tantabarreiraque
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Lucro certo: Pauldo, apicultor em Taubaté/SP, largou a produgéo
de cachaca e passou a investir no mel
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0 agricultor abandona (o crédito) evai

fazer do jeito que pode”, considera.
Como se tornar um (bom) api-

cultor — O interessado em investir

devem ser tomados antes da implan-
tacdo do apiario. O primeiro éacerti-
ficacdo de que as abelhas terdo ali-
mentos, ou seja, flores para extrai-

complementa. Paraele, se houver ou-
tro apiario numraio inferior aum qui-

Lengler: ““0 manejo de abelhas é bastante simples, mas para entrar
na atividade é preciso muita dedicagdo”

200 g de &cido tartérico
20 kg de leite em p6 para terneiros
SUBTOTAI ...ttt R$ 416

<
1=

=3
>
(=)

32 Etapa (processamento do mel)

QUANTO CUSTA UMAPIARIO

12 Etapa (implantacdo/R$)
IO 00 TT - o [ ) RS R$ 72

na apicultura deve antes de comegar 1 par de Iuvas_ de vaque,ta T OOES R$ 30
aouvir o zumbido das abelhas tomar 1 jaleco de brim com mascara desStaCavel ...........cccceevuiriiiieiiiiiiiesie e R$ 132
algumas precaucdes bésicas. Ou 0 1 Eg:rg;hb;tas de borracha 38
fracasso do projeto sera certo. Um | g 'ge arame 10 24 .o RS 16
eSPeC'a! '?ta na aUV,' dade, o prc_)fr 10 colméias com uma melgueira (impermeabilizadas) ... R$ 800
universitario de apicultura, hoje apo- 10 KG d€ CETa AIVEOIATA «..vvvvvvrrrrereesseesssereeeeerreeereseerees R$ 290
sentado, Silvio Lengler, vice-presiden- 10 alimentadores de cobertura...... R$ 100
teda Confederac8o Brasileirade Api- SUBEOTAI .. vvvooeeseiesseees ettt R$ 1.490
cultura (CBA), lista trés pontos fun-

damentais para serem observados e 22 Etapa (ins,umos para alimentag&o)

seguidos pe|0 agricultor. E reitere-se: 200 kg de agucar refiNado .........coueiiiiieiiesiie e R$ 360

rem o pdlen. “A principio, € preciso 1 garfo deSOPErCUIAUON ...........c...ovvveiveeeieeeeeeeeeee e R$ 9
ter florada. De mata, capoeira, pasta- 1 centrifuga de iNOX Para 8 QUAAIOS ...........ccc.evevererirsessissessssssssesssssessssons R$ 520
gem... e florag&o o ano todo”, adver- 1 decantador de inox — capacidade 100 Kg .......c.c.cocurrerrerieeneresesenssensneens R$ 700
te. “Tem que ser uma propriedade de 1 descristalizador de mel (SErPENtING) ...........ovrveveveeeereereerereeessesesssesnessenensens R$ 600
ml]|t|p|as floradas.” Ou wa’ diferen- 51U 0] (o) ¢= | O PSPPSR R$ 1.829
t% @&i % V%etai S para que OCOrra TOTAL ................................................................................................................ R$ 3-735
aﬂ%?r?i%?‘nirgl_egﬁ]);ﬁ;dhﬁrgg;are de :Drec;os de_.nUCIeos (madeira de pinus)

- . - . MPErmMeabiliZadO .........cocvoiiiiiiiiie e R$ 15
mata nativa ou de. eucallpto,_e ca!pam— Impermeabilizado COM arame € CEra ............ccouiiiiiiiiiiiiiiiie e R$ 25
t,ado paraaC()l her cinco colméias. “Mas Impermeabilizado com cera, Com Cria € realBira ............cocveeeerveeereeersrsenns R$ 65
€ preciso ver o que tem ao redor”, Impermeabilizado com cera e rainha fecundada ..............cccooecvvevvereeenenenenn. R$ 85

Fonte: Silvio Lengler/Associacéo Brasileirade Apicultura

[émetro, “nin-
guém colhe
mel”, por causa
da competicéo
entre as abelhas.
No caso de um
hectaredelaran-
jeiras, de umaa
duascolméias“é
garantiatotal de
sucesso”, asse-
gura o profes-
sor. Caso a pro-
priedade ou as
vizinhas sejam
tomadas por la-
vouras comer-
ciais intensivas
(de soja, milho,
etc.), é impossi-
vel a criacdo de
abelhas em ra-
z&0 das pulveri-
zacOes com de-
fensivos. Len-
gler dertaqueno
caso de regibes
com inverno,

como o Sul, ainda € necessario prover
alimentacdo extraparaasabelhas. Uma
formulausual possui como componen-
tes acucar, farinha lactea para bezer-
ros e mel. O alimento é servido em
bandejas ou sacos plasticos.

O segundo aspecto € a habilitagdo
do produtor. “Ele precisa estar capa-
citado. Sendo é muito dificil, quaseim-
possivel, criar abelhas. Sera um mero
melador”, esclarece Lengler. E se for
tratar de abelhassem aqualificagdoin-
dispensavel, colocara em risco a si
mesmo, a familia e até os vizinhos.
Para isso, tem a obrigacéo de procu-
rar instituicdes e/ou com técnicos qua
lificados e que of erecam trei namentos.
“O manejo de abelhas é bastante sim-
ples. Mas tem que ter bastante dedi-
cacdo. Gostar do ramo”, decreta o
professor. Por fim, o produtor deve
definir afinalidade comercial do api&
rio: producdo de mel, de pdélen ou de
prépolis. Da mesma forma, o apicul-
tor precisaficar com um olho no api&
rio e outro no seu espaco no mercado.
“Também é importante criar abelhas
na propriedade com a finalidade de
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polinizagdo (aumento de frutas e se-
mentes)”, constata Lengler. Ha estu-
dos que apontam o incremento de 20%
a 30% na produtividade em gréos de
lavouras frequientadas por abelhas.

Oportunidade paraqualquer lu-
gar — Desde que criadas oportuni-
dades para o desenvolvimento das
abelhas, é possivel gerar mel em qual-
quer regido rural do Brasil. Por isso,
além de ser importante para agregar
rendaa propriedade, aapiculturapode
setornar aprincipal atividade. O Nor-
deste é propicio, visto que a baixa
umidade do ar gera um mel de me-
Ihor qualidade. Com excecéo de al-
gumas partes daregido — como o oes-
te da Bahia, no Nordeste ndo ha la-
vouras extensivas de soja, milho, al-
god&o, cujos defensivos utilizados
comprometem as criagdes. Piaui, Ce-
ara e Rio Grande do Norte exportam,
cada Estado, US$ 1,5 milh&o em mel
ao ano. O Sebrae desenvolve um am-
plo trabalho para capacitar os apicul-
tores daregido, desde a producéo até
acomercializagdo e gerenciamento do
apiario. “O agricultor pode ter outra
atividade, nao sb a apicultura. O mel
comega como atividade secundéria,
mas naprética, pelarentabilidade, tor-
na-seaatividade principa”, revela Ju-
arez de Paula, gerente de agronegé-
Cios do Sebrae. m

Seis familias e 3 mil colméias

apicultura comegou hé oito anos

como uma atividade paralela
para um conjunto de seis familias em
Cacapava do SUl/RS. Hoje, é a prin-
cipal fonte de renda delas, que cria-
ram uma empresa chamada Grupo
Unimel. SBio mantidas 3 mil colméias,
gue geram em safras boas até 150 to-
neladas de mel por ano — média de
50 kg por colméia. Mas a média nos
Gltimos tempos tem ficado em 60 e 75
toneladas (de 20 a 25 kg por caixa).
Além da apicultura, o grupo trans-
forma a producao de 8 mil pés de fi-
gueiras em doce de figo (a chamada
figada). Em razio da estiagem do Ul-
timo verdo, a safra esperada de 25
toneladas de figo reduziu-se a 5 tone-
ladas, e pouco mais de um quarto da
registrada em 2005. Segundo um dos
proprietarios da empresa, Genésio
Oliveira da Slva (foto), a colheita foi
infima em raz8o da seca histérica na
regido, pois passaros e outros animais
passaram a se alimentar dos figos
para ndo morrerem de fome.

A figada j& propiciou boas ren-
das as familias, mas hoje as coisas
mudaram por causa da seguinte com-
paracédo de cenarios feita por Slva:
seis anos atras, o vidro do produto
era vendido a R$ 6,00, época em que
o quilo do agUcar custava R$ 0,10 e
a embalagem, R$ 0,15. Atualmente,
0 aglcar estd R$ 1,00 e o vidro custa
R$ 1,15, sendo que o preco final da
figada caiu para R$ 5,00. “ Se tives-
se que comprar a matéria-prima, eu
teria fechado (a empresa) ha muito
tempo”, avalia. “ O mel esta dando
mais lucro que a propria figada” ,
avalia. O lucro liquido do mel da
empresa varia entre R$ 0,90 e R$ 1,00
ao quilo. “ Ndo da para se queixar” ,
comenta. Além disso, a empresa in-
crementou a atividade: também co-
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mercializa pélen e propolis e fabri-
ca colméias.

Duas sao as condigdes facilitado-
ras para o negocio do Grupo Unimel.
A primeira € que a comercializagao é
feita diretamente ao consumidor. Me-
tade numa loja propria, a Casa do
Mel, as margens da BR-290, onde fica
a empresa. O restante é distribuido
em estabel ecimentos comerciais em
Cambaré do Qul, Santa Maria e Por-
to Alegre, municipios do Rio Grande
do Qul, além de vendas menores para
Brasilia, S50 Paulo, Rio de Janeiro e
até exterior. Outra vantagem € que o
mel de Cambara do Sul é organico,
pois ndo ha lavouras intensivas de
gréos ou de fumo por perto. Confor-
me Slva, “99%" do pélen transfor-
mado em mel por suas abelhas tem
origem na mata nativa ou flor de pas-
tagens naturais. “ Cacapava do Sul é
0 municipio que mais preserva a mata
nativa” , destaca. Portanto, um mel or-
ganico ao natural.

- ad
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EDUARDO ALMEIDA REIS

A violéncia e o

EFEITO PLACEBO

e vez em quando, os cientistas

pesquisam, pesquisam, e aca-

bam descobrindo o ébvio. Foi
assim com o “pulméo do mundo” das
florestas tropicais. Se o planeta depen-
desse do saldo de oxigénio das florestas
tropicais em climax, morreriadefdtade
a. As llhas Mavinas — b para citar um
exemplo—ndotémumaarvore, nem para
remédio, e osmalvinensesrespiram mui-
to bem. Morrem defrio, mastém oxigé-
nio abeca. Que dizer, entdo, do oxigénio
do ar que respiram os esquimaés?

As Ultimas descobertas da pesquisa
cientifica, divulgadas pela Associacdo
Norte-Americana de Psicologia depois
de estudos que duraram 20 anos, con-
cluiram que os games deixam, sm, as
criangas agressivas. Ora, grande novi-
dade! Seum minuto depublicidadetele-
visiva custa uma fortuna, justamente
porque é muito eficiente paravender 0s
produtosqueanuncia, éclaro queo“ pro-
duto violéncid’ vendido pela TV faz o
Maior SUCESSO entre 0s jovens.

Carl Sagan, um dos maiores divul-
gadores de ciéncia do século passado,
escreveu: “ ... 0 que passa por alfabeti-
zac80 nos Estados Unidos, no final do
seculo XX, é um conhecimento muito
rudimentar dalinguainglesa, e atelevi-
sd0, em particular, tende a seduzir a
massa e afasta-la da leitura. Em busca
do lucro, elaimbecilizou sua programa:
¢80, nivelando-a por baixo —em vez de
eevar o padréo paraensinar einspirar”.

A televisio abertaéaporcariadaque
agentevénamaioriadoscanais. NaTV
a cabo ainda é possivel encontrar pro-
gramas educativos, nos quais aprende-
mos muita coisa. Sou fa de alguns ca
naisde TV acabo. MasaTV abertaé,
guase sempre, uma imundicie.

Narecente reunido anual daAssocia-
¢do Norte-Americanade Psicologia, um
dos estudos apresentados mostrou que
bastam 10 minutosdejogo violento para
gue no teste psicolégico, redizado em
seguida, ojogador revelecomportamento

agressivo. Professores de 600 alunos,
idades variando entre 12 e 15 anos, dis-
seram gque 0sjovens que passavam mais
tempo as voltas com os videogames
eram mais hostis com os colegas, e dis-
cutiam com mais facilidade com os
mestres e os diretores das escolas.

Noite dessas, jantando em casa de
amigos, fui forcado a participar de um
gamede Ultimageracao, que consistena
invasdo de uma cidade guardada por
bandidos. Game supimpa, em que os
jogadores dispunham de umaarmaele-
trénicaparaliquidar abandidagem. Mi-
nhamulher, queépsicdlogaclinica, tam-
bém participou da brincadeira. Ao dei-
xarmos acasa, depois do jantar, comen-
tamos a situag&o de desconforto psiqui-
CO em gue nos sentimos depois do tiro-
teiovirtual. Se 0 negécio mexecom pes-
soasadultas, vacinadas, com muitosanos
deestrada—piormenteinflui nopsiquis-
mo das criangas que ainda ndo tém dis-
cernimento paraseparar ovirtual doredl.

Outra “descoberta’ notavel da pes-
quisacientificafoi ade que ahomeopa
tiaage como placebo. Pesquisadores da
Universidade de Berna, na Suica, sub-
meteram pacientes com diversos pro-
blemas de salide, como asma, dergiae
complicagBes musculares, a 110 trata-
mentos pela homeopatia e com place-
bos, que sdo formulas farmacéuticas
sem atividade, cujo aspecto é idéntico
a0 deoutrasfarmacol ogicamente ativas.
E concluiram que os pacientes tratados
pelahomeopatia ndo tiveram resultados
clinicos melhores do que aqueles que
tomaram placebo.

“Apesar de algumas pessoas se sen-
tirem melhor ap6s o tratamento homeo-
p&tico, iss0 ndo tem nada a ver com o
que esses re-
médios con-
tém”, disse 0
professor
Matthias
Egger, um
doscoordena

dores da pesquisa suica, que foi publi-
cada pela revista médica britanica The
Lancet. No editoria, dizarevistaqueja
passa da hora de os médicos serem co-
rgjosos e honestos, para reconhecer pu-
blicamente a falta de beneficios do tra-
tamento homeopético.

Ora, a medicina sabe, hd muitos e
muitosanos, daexisténciado“ efeitopla-
ceba”. A discussdo quanto a homeopatia
€ que se arrasta desde sempre. Tenho
bons amigos que adotam e dardeiam a
medicinaveterinariahomeopética Val ver
gue ahomeopatia ministrada ao rebanho
melhora, pelo efeito placebo, asneuroses
do fazendeiro e se reflete na salide das
vacas. Hamuitas doencas que podem ter
remissao espontéanea, como também ha
casos espantosos de cura sem interfe-
rénciadamedicina humanaou veterina
ria. Um amigo meu, médico de senho-
ras, soltou no pasto um potro que apare-
ceu de canela quebrada. Sem coragem
dematar o cavainho, mandou solt&lono
pasto do ato do morro. Meses depois,
Sem gesso, pinos, talas, sem tratamento
algum, o potro apareceu curado. Meio
magro, mas inteiramente curado.

Ninguém me contou, porgue acon-
teceu comigo. Operel o cand leiteiro da
tetadeumavaca. Usel linhamuitofinae
0s pontos se romperam, com esfincter
etudo. Maisqueisso: acarne datetase
esgarcavamostrando sinais de podridéo.
Pentabidtico local, esguicho com spray
roxo, mandel soltar avacano pasto, es-
perando vendé-la ao agougueiro depois
de parir o bezerro que tinha na barriga.
Trés meses mais tarde, parida, a vaca
voltou ao estébulo de peito consertado:
candl, esfincter, tudo perfeitinho. Mila-
ge?Sa 4. m

Na recente reunido anual da Associacdo Norte-Americana
de Psicologia, um dos estudos apresentados mostrou que
bastam 10 minutos de jogo violento para que no teste

psicoldgico, realizado em seguida, o jogador revele
comportamento agressivo
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NOTICIAS DA ARGENTINA

Pela qualidade de vida, a eficaciada
aplicacdo dos modernos métodos agro-
nbémicos, os baixos custos de implanta-
¢80, aprotecdo e coletados cultivos, es-
pecialmente da soja, 0s argentinos estao
com um bom nivel de tecnologia, se
comparados a outros produtores de pai-
ses com vocagdo agricola. Um estudo da
Associagao Argentina de Consorcios Re-
gionais de Experimentacdo Agricola(Aa
crea) comparou custos, rendimentos e
margens de um hectare de sojano sul de
Santa F& amesma superficieem lllinais,
nos EUA; outraem Mato Grosso, no Bra-
sl; em Santa Cruz da Serra, na Balivig;
Young, no Uruguai; e um hectare em Hei-
longjiang, naRepublicaPopular deChina.

Quatro questdes saltam imediatamente
a vista no trabalho da Aacrea: as boas

SOJA: poduividade e cstos

areasde sojadaArgentinatémmaior ren-
dimento do que as dos demais paises
considerados, provavelmente pela ata
fertilidade dasterras, pelo climafavora
vel e pdaqualidade dagenéticautilizada.
Além disso, os custos de producdo séo
muito menores naArgentina: quase ater-
ceira parte dos apurados no Brasil e nos
Estados Unidos.

Por outro lado, o custo dos arrenda-
mentosdomésticosdeum hectaredeterra
€ mais ato do que nos paises avaliados,
exceto nos Estados Unidos. E, por Ulti-
mo, o relatério assinala que, salvo nos
Estados Unidos, onde os produtores re-
cebem subsidios complexos e de vérios
tiposeformasatravésdo Farm Bill 2005,
0s produtores argentinos contam com a
melhor margem na comparacao.

Todas as estimativas indicam que
cresceraaarea de sojaem detrimento
do plantio de milho. A tarefade plantar
a oleaginosa comegara em outubro.

Leite

As novas retencfes impostas aos
| &cteos desestimularam o rendimento
da producdo, justamente quando era
necessario incrementar o nimero de
compradores. Sem davida, € um erro
estratégico.

Trigo

Esta finalizado o plantio do
cereal, numa area proxima de 5,10
milhdes de hectares. No entanto, se
verifica uma forte queda no plantio
em areas da Regi&o Pampeana, onde
seguramente havera um volume de
colheitabem inferior ao verificado em
2004/2005.

EXPORTACOES em
crescimento

As exportacOes de cereais e oleagi-
nosas aumentaram 31,3% no primeiro
semestre do ano em comparagdo aigua
periodo de 2004. As vendas atingiram
um volumetotal de 35,6 milhdes deto-
neladas, enquanto em 2004 totalizaram
27,15 milh@es, de acordo com os da-
dos oficiais. A China continuou sendo
0 principal mercado, ja que importou
5,24 milhdes de toneladas, o que signi-
ficaum crescimento do 54,5%. Por sua
vez, 0 Brasil, 0 segundo comprador, im-
portou 2,71 milhdes de toneladas, en-
guanto a Espanha teve uma participa-
¢80 de 2,59 milhdes. Assim mesmo, re-
gistraram-se importantes aumentos nas
compras por parte de paises como
Malasia, Egito e Peru.

Boas e mds sobre o
mercado de CARNE

Segundo previsdes de andistas, as
vendas ao exterior de carnes argentinas
crescerdo mais de 50% nos proximos
cinco anos, impulsonadas pelacrescente
demanda do mercado mundid e area
berturade mercados como Estados Uni-
doseCanada. “ A proximaresberturado
mercado dosEstadosUnidosparaascar-
nesargentinas—estimadaparao primei-
ro semestre de 2006 — vai revolucionar
a producéo de gado e, a curto prazo,
Suas exportagdes passardo de 632 mil
toneladas de 2004, para840 mil tonela
das. Representaapossibilidadedeingres:
sar em um mercado que pode pagar pela
boaqualidade’, disseo anadistauruguaio
Roberto V dzquez Platero. Em contrapar-

tidaaesse panorama positivo, aconjun-

turainterna é muito menos clara. Preo-
cupado com 0s aumentos ao consumi-
dor — naArgentina a carne bovina tem
forte peso nos indices de inflagdo —, o
governo adotou doiscaminhosigua men-
te questionaveis. Por um lado, procura
formalizar acordos de pregos com 0s
frigorificos— que jamais funcionaram —
e, deouitro, proibiualidadeanimaisabai-
xo de 330 kg. NaArgentina, existetoda
umainddstria formada em torno do be-
zerro bolita— anima de 180 a 230 kg,
muito demandado. Osruraistasestimam
gue ndo servira para conter uma dtade
precos que tem a ver, sobretudo, com
uma ofertainferior a demanda.
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como sistema de

PRODUCAO

Oscar José Smiderle, Daniel Gianluppi e Vicente Gianluppi
Pesquisadores da Embrapa Roraima ojsmider @cpafrr.embrapa.br,
gianluppi @technet.com.br, vicente@cpafrr.embrapa.br

lantio direto é a prética de se-

meadura ou de cultivo de plan-

tas sem preparo fisico do solo,
mantendo-se a palha da cultura ante-
rior na superficie. E um sistema de
exploragdo agropecudrio que envolve
adiversificacao de espécies, viarota-
¢ao de culturas, que sdo estabelecidas
mediante mobilizagdo do solo exclusi-
vamente na linha de semeadura, man-
tendo-se os residuos vegetais das cul-
turas anteriores na superficie do solo.

As vantagens proporcionadas pelo
sistema de plantio direto residem no
controle da erosdo, na eliminagdo de
operagOes de lavragdo e gradeacdo,
compactantes do solo, ha diminuicado
do uso de combustiveis, no ganho de
tempo pelo menor nimero de opera-
¢0es, nareducdo do uso de fertilizan-
tes no longo prazo e namaior rentabi-
lidade e estabilidade.

Atualmente, éinegavel aimportan-
ciado plantio direto como sistema de
producdo paraaagriculturabrasileira.
A cada ano ocorre um consideravel
aumento em é&reas e também amplia-
¢do do uso desta técnica para outras
culturas, como esséncias florestais,
olericolas e frutas.

A producéo de graos ainda é o car-
ro-chefe na adogdo e no desenvolvi-
mento do sistema do plantio direto, o
gue pode ser comprovado pela aceita-
¢do dos produtores, sendo consolida-
da como técnica usual ha vérios anos
em regides produtoras do pais. Em-
boranessas &reas de ocorrénciadaino-
vagdo tecnol 6gica seja constante, ndo
é dificil encontrar lavouras mal con-
duzidas, com altos custos e causando
impacto ao ambiente.

O principal entrave para a ado¢éo

A produgao de gréos ainda € o carro-chefe na adoc;ao
e no desenvolvimento do plantio direto

do sistema de plantio direto nos Cer-
rados é o mito da necessidade de re-
volvimento do solo por implementos
pesados, como subsoladores, grades
e arados. Esses implementos sdo utili-
zados em procedimentos de destrui-
¢80 de soqueiras e preparo de solo.

A producdo de matériaseca, e prin-
cipalmente sua permanéncia sobre o
solo, é amaior dificuldade a ser supe-
rada. Atualmente, o milheto é a espé-
cie mais utilizada para a formagao de
palhada nos Cerrados, porém é possi-
vel aadogdo de outras espécies de co-
berturas que também produzam boa
guantidade de matériasecaediminuam

0s impactos do ato fluxo de méaqui-
nas e implementos utilizados durante
todo o ciclo das culturas em campo. A
espécie que apresenta maior potencial
€ a braguidria. A integracéo lavoura-
pecudria pode ser uma técnica nova
importante.

Portanto, o plantio direto expandiu-
se no Rio Grande do Sul e Parana e
rumou paraos Cerradosdo Brasil Cen-
tral, chegando aos lavrados de Rorai-
ma. Nesse ecossistema diferenciado
dentro daAmazonia, ondejasecultiva
0 arroz irrigado em éreas de varzeas
com sucesso ha mais de 20 anos, com
altatecnologia, o que vem fazendo de
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PLANTIO DIRETO
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Roraima um exportador de arroz. A
partir de 2000, aEmbrapaadota o plan-
tio direto de soja e milho em areas
experimentais.

A maior dificuldade para a adogéo
do sistema de plantio direto nas condi-
¢oes edafocliméticas de Roraima é a
adaptacao de espécies de coberturaque
produzam matéria secaem quantidade,
capazes de passar 0 periodo seco ve-
getando ou protegendo o solo de for-
maapermitir o cultivo subseqiiente sem
a necessidade de revolver o solo.

Algunsestudos paraainstalacéo de
cultivos de soja diretamente sobre o
capim nativo, que vegeta nos campos,
tém apresentado bons resultados, per-
mitindo produtividades préximas de 35
sacas no primeiro ano. Essa forma de
cultivo saiu dos portdes da Embrapa
para ocupar &reas de produtores, prin-
cipa mente agquel as que apresentam cer-
to declive maior. Outros produtores es-
t80 adotando o milheto como espécie
de cobertura verde em plantio, anteci-
pando ao da safra da soja e mesmo
apos a colheita da lavoura como for-
ma de obter maior producéo de maté-
ria seca na lavoura, propiciando pro-
tecdo ao solo.

A equipe de pesquisanaculturada
soja em Roraima, além de procurar
constantemente por cultivares mais
adaptadas e produtivas e do desenvol-
vimento de cultivares através de um
programa de melhoramento alicerca
do pela Embrapa Soja, com o objetivo
de compor o rol de opgdes para o cul-
tivo da sojanos Cerrados de Roraima,
acompanha o crescimento dos culti-
vos dentro das porteiras das fazendas.
Dessa conduta tem propiciado bons e
melhores resultados a cada ciclo de
producéo.

Alguns desafios para o sistema de
producéo de sojaem Roraimaja estdo
bem encaminhados, outros ainda em
fase de avaiacOes e outros mais em
inicio de desenvolvimento. Contudo,
temos a certeza de que o destino dos
cultivos anuais segue para o estabele-
cimento em plantio direto. Em algu-
mas situagdes ja desde o primeiro ano
de cultivo noutras somente apds um
ou dois anos de cultivo convencional,
ambos no entanto sd serdo econdmi-
cos apos a correcdo da fertilidade do
solo.

Além da produc&o de gréos, visua-
liza-se, com enorme potencial, ain-

E inegavel a importancia do plantio direto como
sistema de producao para a agricultura

tegracéo lavoura-pecuaria, a pisci-
cultura, a pecuéria de pequeno por-
teeasilvicultura, podendo gerar um
poélo de producdo agroindustrial,
com tecnol ogiaavancada, para aten-
der asdemandas de produtos de alta
gualidade.

Os Cerrados do Estado, entretan-
to, apresentam baixa fertilidade natu-
ral do solo e um periodo seco anual de
seis a sete meses, exigindo o uso de
tecnologiade ponta para se obter altas
produtividades com sustentabilidade
ambiental. Sem o emprego dessa tec-
nologia, o uso desses Cerrados é in-
viavel e sua contribuicdo se restringe
a acumulacdo de massa seca para as
gueimadas amplamente noticiadas nos
veicul os de comunicagdo nacionaisto-
dos os anos.

Roraima tem um grande poten-
cial para a producéo de gréos. Para
transformar esse potencial em pro-
ducdo efetiva e sustentavel, deve-
mos ter alternativa de espécies para
acoberturae protegéo do solo, além
da adicdo de matéria organica no
sistema.

O desenvolvimento de pesquisas
com espécies forrageiras (braquia-
rias, colonides, estilosantes, guandu)
introduzidas no cultivo do milho eda
soja, em momentos distintos do ci-
clo, gerardinformacfes sobre asres-
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postas e as possibilidades de alguns
deles poderem ser utilizados em nivel
de lavoura comercial.

O objetivo desse trabalho é conhe-
cer o comportamento das forrageiras
e dos cultivos, quando consorciados,
sobre a producéo de gréos e a cober-
turado solo apartir de areas de capim
nativo.

Queremos equacionar alguns
guestionamentos como: Sera pos-
sivel introduzir com sucesso algu-
mas forrageiras com os cultivos de
milho e soja? Em que momento de
seu desenvolvimento isso resultara
em beneficios?

Algum desses materiais responde-
ra positivamente de forma a ser utili-
zado nos plantios de milho e soja, a
ponto de aumentar a quantidade de
massa seca produzida, por area, e per-
_ ; _ mitir maior e mais prolongada prote-
T s e -y =l ey ¢80 ao solo com melhorias na fertili-

= dade quimica, fisica e biolgica. Per-
p . e [elrel & adogap do PD nos Cerrados mitir, ainda, que se faca plantio dire-
€ 0 mito da necessidade de revolvimento do solo to do cultivo principal subseqgiienteea
integracdo lavoura-pecuaria. m
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ACUCAR E ALCOOL

AGRIBUSINESS

Carlos Alberto Widonsck — carlosw@bmf.com.br

Andlise dos mercados fisico e futuro

e acordo com a Unido da Agroin-

dustria Canavieira de Sd0 Paulo
(Unica), até julho, a colheita da cana
de-acUcar no centro-sul do Pais totali-
zou cerca de 160,2 milhfes de tonda
das, indicando crescimento de 21% em
relacdo aigua periodo dasafraanterior.
Esse volume corresponde a cerca de
46% do tota estimado para a safra da
regido, que deveraficar entre 345 e 350
milhdesdetondadas. A producdo deacl-
car até julho acangou 9,93 milhdes de
toneladas,volume 18,3% superior ao
mesmo periodo de 2004, e a producdo
de acool chegou a cercade 6,4 hilhdes
de litros, elevacdo de 31,4% também
sobre 0 mesmo periodo do ano pas-
sado. A producdo ded coal totalizou 3,13
bilhdesdelitroseaded cool anidro, 3,27
bilhdes delitros atéjulho. Jaas exporta
¢Oes de aglcar totalizaram 5,5 milhdes
detoneladas no periodo maio/2005 aju-
Iho/2005, aumento de 38%, se compa:
rado ao mesmo periodo de 2004. Jaex-
portacOes de dcool totalizaram 697 mil

metros cubicos, apresentando declinio
de 9% em relacdo ao mesmo periodo
do ano passado.

Na BM&F, considerando o periodo
de um més (26 de julho a25 de agosto),
os vencimentos futuros de aclcar cris-
tal apresentaram trgjetdria estavel. Em
média, obtiveram acréscimo de 0,74%

(setembro/2005, 3%; novembro/2005,
0,84%; efeverei-
ro/2006, 0,86%).
Ja no mercado
futuro de dcool

Artigo redigido em 30/8/2005

tavel). Andisando a paridade de pregos
entre os dois produtos, percebe-se que 0s
retornostém sido equivaentes, comoagl-
car remunerando um pouco mais, em
média, 0,85%, que o0 dcool, no periodo
de um més. Considerando-se todos 0s
pregos de mercado, em termos de parida-
de, 0 aclicar na BM&F esta acima dos
precos da Liffe, Nybot e dlcool anidro.

Evolucéo dos Precos do Agtcar Cristal na BM&F

anidro, os pre-
¢os tiveram mo-
vimentos contré
rios aos do agU-
car, variando em
média -1,7%
(setembro/2005,
-1,4%; outubro/
2005, -4%; no-

USSfsaca

3

vembro/2005,
-1,87%; e de-
zembro/2005, es-

ALGODAO

Plinio Penteado de Camargo — plinio@bmf.com.br

Artigo redigido em 15/9/2005

Noticias trazem incerteza aos agentes do mercado

N a Ultima quinzena de agosto e no
inicio de setembro, os agentes do
mercado observaram fatos que pro-
porcionaram, simultaneamente, ex-
pectativas e incertezas. O Comité
Internacional do Algodéao (Icac) di-
vulgou em seu relatorio a possibili-
dade de subida dos precos para a
temporada 2005/2006. Esse relat6-
rio tem causado polémica entre o0s
analistas do mercado internacional,
pois realiza essa estimativa em um
contexto onde se espera que a ofer-
ta seja superior a demanda, acarre-
tando, naturalmente, elevacao dos
estoques. Também causaram incer-
tezas aos players do mercado a pos-
sibilidade de os EUA postergarem
ainda mais as medidas necessarias
paraareducédo dos subsidios as suas
exportacdes, em virtude da passa-
gem do Katrina.

As cotagBes no mercado futuro
da BM&F encerraram, em 9 de se-

tembro, em US$¢ 47,00/Ip, para
venci mento outubro/2005; US$¢ 49,00/
Ip, paradezembro/2005; US$¢ 49,40/1p,
para mar¢o/2006; US$¢ 50,60/Ip, para
mai0/2006; e US$¢ 50,00/1p, parajulho/
2006. Nesse mesmo dia, havia 358
posi¢cbes em aberto. Em agosto, o
mercado futuro do algodédo transa-
cionou 346 contratos, o equivalen-
te a4.300 tone-
ladas. No acu-
mulado entre
janeiro e se-

do. Em 9 de agosto, como pode ser
observado no gréafico abaixo, o algo-
ddo a prazo estava cotado a R$ 1,15/
Ip; e, no dia9 de setembro, aR$ 1,06/
Ip — declinio de 7,83%. O primeiro
vencimento da Bolsa de Nova York
foi cotado, em 9 de setembro, a
US$¢ 50,05/Ip; eo Indice A da Cot-
ton Outlook, a US$¢ 54,45/Ip.

Evolugéao dos Precos do Algodao
(Periodo de 1°/3/2005 a 9/9/2005)

tembro de
2005, ovolume
transacionado
atingiu 2.261
contratos, con-
tra apenas 60
emigual perio-
do de 2004. O

Uss¢lLP

indice Esalq , -
declinou no pe- s2i5fed¢
riodo analisa-
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Falta semente certificada para a safra 2005/2006

sexto levantamento agricola efe-
tuado pelaCompanhiaNacional de
Abastecimento (Conab), em agosto de
2005 (més de final de safra), mostrou
ndmeros um pouco acima daqueles ja
esperados de producdo de soja brasi-
leiraparaasafra2004/2005, al cangan-
do 51,1 milhdes de toneladas, o que
representa crescimento de 2,6% em
relacdo a safra anterior. O relatério
também expds novamente a queda
naprodutividade brasileira, de 5,8%,
em funcdo da seca na Regido Sul.
As perdas ocorridas no Rio Grande
do Sul tém dificultado a deciséo de
cultivo para a préxima safra 2005/
2006, devido a falta de sementes
certificadas. Os produtores de se-
mente estimam que o material dis-
ponivel (transgénico e convencio-
nal) certificado é suficiente paraape-
nas 30% da area de plantio. Diante
disso, 0 Ministério da Agricultura,
Pecuéria e Abastecimento (Mapa)
autorizou em 8 de setembro o0 uso
de semente de sojatransgénica para
o plantio da safra 2005/2006, pro-
duzida pelos agricultores galchos
na safra 2004/2005.
No periodo de 29 de agosto a 8 de
setembro, o prémio de exportagéo para
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Luiz Claudio Caffagni — Iclaudio@bmf.com.br

setembro, que reflete o ritmo dos em-
barques mais préximos, subiu de
USS$¢ 41,00/bushel, para US$¢ 56,00/
bushel, enquanto os prémios para ou-
tubro reagiram de US$¢ 45,00/bushel,
para US$¢ 65,00/bushel.

O mais recente relatério de
acompanhamento do plantio da soja
norte-americana, divulgado em 12
de setembro, apontou que 54% das
lavouras norte-americanas estavam
em condi¢des boas e excelentes. Tal
namero apresentou dados estaveis
com relagdo ao relatorio passado. No
mesmo periodo do ano anterior, esse
indice encontrava-se em 62%. Em
12 de setembro, os contratos futu-
ros de soja da BM&F, com referén-

S T S e, SRR A i

Artigo redigido em 15/9/2005

cia no corredor de exportacdo em
Paranagua, apresentaram as seguintes
cotagBes: novembro/2005 fechou em
US$ 14,38/saca; marco/2006, em
US$ 13,60/saca; abril/2006, em
US$ 13,40/saca; maio/2006, em
US$ 13,40/saca; junho/2006, em
US$ 13,20/saca; e julho/2006, em
US$ 13,40/saca. O mercado futuro
de soja negociou 3.496 contratos em
agosto, uma recuperagdo de 25,3% em
relacdo ajulho de 2005, com 2.791 con-
tratos; diariamente foram negociadas
4,1 mil toneladas em média. No perio-
do acumulado de janeiro a agosto de
2005, foram negociados 30.685 con-
tratos, contra 2.150 contratos negocia
dos no mesmo periodo de 2004.
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Aumente a produtividade
da sua lavoura em muitas

sacas por hectare.
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MILHO

Safrinha chega ao fim e plantio gera expectativa

colheita da segunda safra de mi-

[ho praticamente chega ao fim e,
de acordo com levantamento divul-
gado pela Companhia Nacional de
Abastecimento (Conab), a producéo
da segunda safra do milho foi esti-
mada em 7,7 milhdes de toneladas e
aprodutividade média é de 2.562 qui-
los/ha, apresentando variagdo negati-
vade 27,1% e 19,6%, respectivamen-
te, em relacdo a 2004. Considerando
asafradeverdo, a producédo total che-
ga a quase 35 milhdes de toneladas,
revelando reducdo de 17%, também
comparada a safra 2003/2004.

Na BM&F, as cotacbes dos con-
tratos futuros de milho encerraram-
se em 9 de setembro em R$ 19,29/
saca, para 0 vencimento setembro/
2005; R$ 20,92/saca, paranovembro/
2005; R$ 21,97/saca, para janeiro/
2006, R$ 20,41/saca, para marco/
2006; e R$ 20,18, paramaio/2006. As
cotacdes dos contratos futuros de
milho apresentam estabilidade, acom-

B RASIL
Wilson Motta Miceli — wilson@bmf.com.br

panhando o mercado fisico e refle-
tindo cendrio de baixavolatilidade de
precos comparativamente com a mé-
diahistorica. O preco da paridade de
importac&o do milho tem sofrido re-
ducéo, devido a desvalorizacdo da
moeda norte-americanadiantedoreal,
mas mantém certa distancia do prego
interno no mercado fisico, indicando
gue as melho-
res condicbes
para comercia-

Artigo redigido em 15/9/2005

0,12% ao dia (31 de agosto). Em mé-
dia, a volatilidade diéria dos contra-
tos futuros permaneceu entre 0,45%
€ 0,80% ao dia, configurando um ce-
nario de baixavolatilidade no periodo
analisado. Em agosto, foram nego-
ciados 9.877 contratos futuros de mi-
Iho, correspondentes a4,4 milhdes de
sacas.

Evolucao dos Pregos dos Contratos Futuros do Milho

lizac& do gréo
ainda se encon-
tram no merca-
do doméstico.
A volatilida-
de diaria do
contrato futuro,
com vencimen-
to em novem-
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bro/2005, si- i f g

tuou-se entre

1,41% ao dia
(19 de agosto) e

CAFE

Wilson Motta Miceli — wilson@bmf.com.br
Artigo redigido em 30/8/2005

Estimativas para a safra 2005/2006 geram queda de pregos futuros

D e acordo com a terceira estimati-
va da Companhia Nacional de
Abastecimento (Conab), o Brasil pro-
duzira, na safra de 2005/2006, 33,3
milhdes de sacas de café, o que implica
reducdo de 15% ou 6 milhdes de sacas
contra os 39,3 milhdes da safra anterior.
No segundo levantamento, houve cres-
cimento deaproximadamente 3% ou 871
mil sacas amais que os 32,5 milhBes de
sacas. Essa devacdo se deve as condi-
¢Oes climéticas favoraveis e a melhoria
dos tratos culturais nesses Ultimos me-
ses, estimulados pela melhora de pregos
desde 0 segundo semestre do ano passa
do. Devido a isso, 0s pregos futuros na
BM&F sofreram fortes declinios, che-
gando a uma variacdo média mensd a0
redor de -8,5% no més de agosto, para
todos os vencimentos em aberto.
NaBM&F, as cotacdes dos contra-
tos futuros encerraram-se, em 25 de
agosto, em US$ 117,30/saca para se-
tembro/2005; USS$ 118,80/saca, para de-

zembro/2005; US$ 120,80/saca, paramar-
¢0/2006; US$ 122,00/saca, para maio/
2006; US$ 123,75/saca, parajulha/2006;
e US$ 123,40/saca, para setembro/2006.
Na Bolsa de Nova York, as cotagOes de
fechamento de 25 de agosto foram:
US$¢ 93,15/Ip, para setembro/2005;
USS$¢ 97,00/Ip, para dezembro/2005;
US$¢ 100,90/1p,
paramargo/2006;
US$E 104,95/Ip,
para julho/2006;

142,00

dia, em 9 de agosto, e 0 maximo de
3,31% ao dia, em 15 de agosto, logo
ap6s a divulgacdo do terceiro levanta
mento da safra pela Conab. A volatili-
dade diéria oscilou muito em agosto,
devido principalmente as expectativas
contrarias entre os agentes da cadeia
comercia do café.

Evolucao dos Pregos Futuros do Café Arabica

e US$¢ 106,90/
Ip, para setem-
bro/2006.

A voldilidade
diariado contra-
to futuro de
vencimento se-
tembro/2005,
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negociado na
BM&F, situou-
se entre o mini-
mo de 0,96% ao
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Arrozeiros terdo mais RS 45 milhées

cadeia orizicola do Rio Grande do

Sul contarg, apartir doinicio de ou-
tubro, com mais R$ 45 milhGes para as
AGFs (Aquisico do Governo Federal).
O recurso atendera a demanda de pedi-
dos exigtentes hoje naCompanhiaNacio-
nal de Abastecimento (Conab). A medi-
dafoi oficidizada no dia 21 deste més
durante reunido entre técnicos do Mi-
nistério da Agricultura e representantes
do setor arrozeiro. O dinheiro ja estava
previsto no or¢amento; ndo faz parte dos
R$ 600 milhdes prometidos — e ainda
ndo pagos — pelo Executivo.

A verba servira para enxugar do
mercado galicho cerca de 112,5 mil to-
neladas. Os agricultores receberdo do
governo R$ 20,00 pela saca de 50 kg.
Os leilBes de contratos privados de op-
¢ao voltardo aativa. Namodalidade pri-
vada, em um primeiro momento, indls-
trias e cooperativas disputam o prémio
de risco, oferecido pelo governo. Apés
essa etapa, acontece 0 pregdo entre o
setor, que jaadquiriu a subvencao fede-

ra, e os produtores rurais. E durante
essa fase que as empresas leiloam os
contratos aos agricultores. Quem adqui-
re a opcdo se compromete a entregar
determinadaquantidade do cereal ere-
cebe, em troca, o valor fixado pelo
ministério.

O valor ficou abaixo do solicitado
pelos setores galcho e catarinense,
gue chegava a
R$ 370 milhdes.
Osprodutoresde

Agriculturajahaviadisponibilizado no
inicio do més recursos na ordem de
R$ 40 milhdes da sua programag&o or-
camentdria para apoiar a comercializar
cdodearroz. Dessetotal, R$ 34 milhdes
serdo destinados aos Estados de Santa
Catarinae Rio Grandedo Sul. O restan-
te sera dividido entre Mato Grosso,
Goi s, Maranhdo, Para e Tocantins.

Mercado Nacional

Mato Grosso en-
viaramumoficio
no inicio deste
méssolicitandoa
liberacdo de
gproximadamen-
te R$ 80 milhoes
paraaquisicdodo
arroz em casca
excedenteno Es-

16,74

17,00

Cotacdo (R$/saca 50 kg)

19,00

17,00
15,50

RS

tado namoddida
de de AGF. O
Ministério da

sC PR MT GO

TRIGO

Escoamento da produgdo ainda indefinido

svésperasdoinicio dacolheitado

trigo no Rio Grande do Sul, a par-
tir do final do més, a cadeia produtiva
espera a definicdo dos mecanismos
parao escoamento da safra 2005/2006
pelo governo federal. O segmento esta
preocupado com o atual panorama de
mercado, pressionado por 550 mil to-
nel adas, um dos mai ores estoques gall-
chos nos Ultimos anos.

Serd preciso recursos para escoa
mento de ao menos um milhdo de to-
nel adas, considerando aexpectativade
producdo de 1,8 milh&o de toneladas.
Confirmada as projecfes, o RS tera
producdo para atender ao consumo de
dois anos e meio. Por enquanto, o go-
verno so acenou com a possibilidade
de contratos de op¢ao privados e PEP.

Caso ndo hgjaviabilidade de comer-
cializac8o, pode haver desestimulo e
prejuizos. Atualmente, acotagdo dortri-
go no mercado internaciona e a de-
preciacdo do délar inviabilizam a ex-

portagdo. A demandalocal éinsuficien-
te paraabsorver toda a producéo desse
cereal, gerando um consideravel ex-
cedente, que tera de ser retirado do
Estado. Um dos obstéculos paraa co-
mercializagdo é arestricdo aoperacao
de embarcagdes estrangeiras no trans-
porte maritimo costeiro paraa Regido

Mas o setor
ja debate a pos-

camente ficaria liberada a contrata-
¢ao de navios do mercado internacio-
nal. Hoje, paraum armador brasileiro
contratar um cargueiro daArgentina,
por exemplo, ou de fora do Merco-
sul, é preciso pagar uma comissdo, 0
gue terminaria caso essa medida en-
trasse em vigor.

PREGOS

sibilidade da
aberturade mer-
cado para car-
gueiros de pai-
ses de fora do
Mercosul. A
preferénciasera
para 0s navega-
dores do Mer-
cosul, mas caso

Norte.

Cotagao (saca 60 kg)

18,80
18,00

ndo haja dispo-
nibilidade de
carga, automati-
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Campanha VALORIZA
relacionamento com o produtor

Serrana, uma das mar-

cas da Bunge Fertili-
zantes, lancou na midia a
campanha “O negécio da
Serrana € mais que fertili-
zantes. E prosperidade”.
Com esse conceito, a em-
presa busca fortalecer a
imagem da marca, desta-
cando seus principais dife-
renciais e o relacionamen-
to com o produtor rural. “ A
campanha nasceu de uma
pesguisa com os clientes,
na qual procuramos huma-
nizar os aspectos da pros-
peridade, relacionada ao
dia-a-dia do produtor”,
contaMichel Santos (foto),

gerente de
Marketing
da Bunge
Fertilizantes.

Os anun-
cios trazem
imagens ru-
rais de estra-
das, escolas
e hospitais,
mostrando
que, por tras
de toda a
prosperidade
da socieda-
de, estd o
agricultor
empresarial,
foco da mar-
caSerrana. A
campanha
comegou a
ser veiculadaemradio ete-
levisdo em outubro e nos
jornais erevistas esta pre-
sente desde marco. A proé-
Ximapromoga&o da campa-
nha é o 1V Concurso de
Fotos para ilustrar o Ca-
lendario da marca de
2006. Para participar, o
candidato deve preencher
um formulério no site da
Serrana, ser cliente da
marca em 2004/2005 e
enviar as fotos até o dia
31/10. “Assim estaremos
estimulando os clientes a
mostrarem a prosperida-
de no campo sob a sua 6ti-
ca’, conclui Michel.

FLASH

Monsanto e sementeiras
definem COBRANCA dos
royalties

pés mais de quatro meses de discussdes com

produtores de sementes, a multinacional norte-
americana Monsanto fechou acordo sobre a cobran-
¢a dos royalties sobre a venda de sementes certifica-
das de soja transgénica com sua tecnol ogia Roundup
Ready. A Monsanto ratificou que o valor dosroyalties
ficou em R$ 0,88 por quilo de semente certificada,
sendo que os produtores podem estabelecer precos
finais aos agricultores através de descontos na par-
cela que retém a titulo de margem e remuneracao
pelaoperacionalizacdo do sistema de cobranga. Tam-
bém ficou fixado o pagamento de um bbnus de R$
20,00 por hectare aos produtores que multiplicarem
sementes na safra 2005/2006, visando a comerciali-
Zacao no ciclo seguinte. Iwao Miyamoto, presidente
da Associagéo Brasileira de Produtores de Sementes
(Abrasem), observou que o acordo prevé regras para
a venda de sementes certificadas. No caso das se-
mentes ndo-certificadas (ilegais ou salvas pelos pro-
dutores de safras anteriores), a Monsanto quer man-
ter o sistema de cobrancga de indenizagdo de 2% so-
bre o valor da producédo de gréos.

Kepler Weber INGRESSA no
mercado de cana-de-agicar

Kepler Weber, uma das maiores fornecedoras mun-

diais de solucbes de armazenagem, prepara-se parain-
gressar em um novo mercado, o de transporte e movimen-
tacdo de aclcar. Além de ter participado pelaprimeiravez
da Fenasucro, o grupo adaptou sua tecnologia paraingres-
sar neste novo e promissor mercado com uma linha sob
medida de equi pamentos que utiliza sua capaci dade de aten-
der as necessidades do cliente, gracas a tecnologia inova-
dora desenvolvida e a conquista de mercados exigentes.

RECONHECIMENTO ao trabalho de
mais de trés décadas

Mineracdo Moénego de Cacapava do Sul/RS rece-
beu o trof éu Destaque na categoria Industria de In-
sumos Agricolas e Pecuarios na Expointer 2005. Esse
prémio, concedido pelas direto-
rias do Senar/RS, da Feco-
mércio edojornal O Sul,
€ 0 reconhecimento
de 32 anos de tra-
balho no de-
senvolvi-
mento de
pesquisas
em busca de )
uma tecno-
logiade pro- :
dutividade g
para as la-
vouras do
Rio Grande
do Sul.

Divulgacéo
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Pid com nova EMBALAGEM Longa Vida

Cooperativa Pia, fabri-

cantedotradiciona Lei-
te Pig, lancou sua nova li-
nhade leites Longa Vida
em embal agens mo-
dernas e préticas. A
empresa adotou 0s
sistemas FotoProcess
e FlexiCa, desenvolvi-
dos pela Tetra Pak, para
impressdo e abertura das
embalagensLongaVida. A
nova linha é composta pe-
lastrésversdesdo Leite Pia:
integral, na cor vermelha,
semidesnatado, na cor ver-
de, edesnatado, nacor azul.
A cooperativa investiu nas
novas embalagens pensan-
do no conforto e na como-
didade do consumidor. A tec-
nologiaFlexiCapinovacom
uma abertura que oferece
possibilidade de fechar e
abrir novamente a embala

-

gem, dando maior protecao
ao leite na geladeira. Para
abrir a embalagem de leite
(Tetra Brik® Aseptic) com
anovatecnologia, bastaum
Unico movimento: nédo sdo
necessarias facas ou tesou-
ras. “Nosso investimento
faz parte da missdo da em-
presa de oferecer qualida-
de ao consumidor, acom-
panhando o que ha de
mais novo em termos de
tecnologia’, explica
o José Mario Hansen,
superintendente da
cooperativa. “Ago-
ra, além da segu-
ranca de consumir
o leite nas embalagens
LongaVida, o que garante
a qualidade do produto, o
consumidor terd adisposi-
¢do a nova abertura da
embalagem.”

ANOTE Al

Pagé por INTEIRO

o AnuérioA Granja doAno 2005/2006, ficaram faltando algunsitens fabrica-

dos pela Industrial Pagé Ltda., de Ararangu&/SC. Aqui esta a lista completa:
méquinas de pré e pos-limpeza, silos armazenadores de gréos, secadores de cereais,
elevadores de gréos, transportadores de correia, transportadores helicoidais, trans-
portadores de corrente, sistemas de aeracdo para graneleiros, fébricas de ragdo e
sistemas de parboilizacéo de arroz.

Agroceres COMPLETA 60 anos

E mpresanaciona, aAgro-
ceres diversificou-se e
hoje possui seislinhasde
negécio com grande
destague no agroneg6-
ciobrasileroeinterna-
cional. Para se ter
idéia, aempresa parti-
cipacom 43% do mer-
cado de frangos e 40%
do de suinos. Em 20 de
setembro, a empresa com-
pletou 60 anos de existén-
cia, comemorando umatra-
jetéria de sucesso que se
confunde com a histéria do
agronegoécio brasileiro.
Dona de uma das marcas

maislembradas no meio ru-
ral, a Agroceres — compa-
nhial00% brasileira—éhoje
uma empresa diversificada,

com participacéo destacada
em varios segmentos do
agronegdcio: genética de
frango e de suino, nu-
tricdo animal, isca for-
micida, sementes de
milho e sorgo e produ-
¢do de palmito. Gera
., Mmais de 1.500 empre-
) gosdiretose possui uni-
dades espalhadas pelo
Pais e no exterior também.
“Essa trajetéria de sucesso
foi sempre baseada em tec-
nologia e confianga’, disse
Vitor Vanetti Araljo, diretor
de Marketing Corporativo
da Agroceres.

No dia 7 de outubro
acontece o Agriplast 2005 —
Encontro Nacional de
Aplicacdo do Pléastico na
Agricultura, em Campi-
nas/SP. Entre os temas a
serem abordados estdo fer-
tirrigacdo, cuidados e
manuseio de fitossanita-
rios e estruturas alterna-
tivas de cultivo. I nforma-
¢oOes (19) 3287-7060.

O 22° Encontro sobre
Temas de Genética e Me-
Ihoramento sera realizado
nos dias 19 e 11 de outu-
bro, na Esalg/USP. O en-
contro édirigido a docentes,
pesquisadores nas &reas de
genética, melhoramento,
fitopatologia, entomologia
e biologia molecular de
plantas, estudantes e de-
mais interessados. Infor-
macdes pelo telefone (19)
3429-4125.

O 7° Congresso de
Agribusiness da SNA
acontecede 21 a 23 deno-
vembro, no auditério do
BNDES — Centro do Rio
de Janeiro/RJ. O evento
vai abordar o tema “ Au-
mentando a Competitivi-
dade das Cadeias Produ-
tivas’. O objetivo serao de
debater a questédo da lo-
gistica no agronegdcio.
Atualmente, um dos
maiores entraves a maior
competitividade no setor
s80 as péssimas condic¢des
em que os produtos agro-
pecuarios sdo transporta-
dos. Informacbes (21)
2533-0088.
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BIOTECNOLOGIA

Fundaguo MT apresenta nova
cultivar de ALGODAO

FMT 701 é o nome da
novacultivar dealgodao lan-
cadapelaFundacdo deApoio
a Pesquisa Agropecuaria de
Mato Grosso, Fundagéo MT.
A cultivar apresenta vanta-
gens financeiras e de produ-
¢80. A FMT 701 é uma op-
¢a0 parareducdo de custos e
aumento de rentabilidade do
algodoeiro. Ascaracteristicas
da cultivar possibilitam ao

BASF apresenta BIO-REGULADOR
para a cofoniculiura

A Basf apresentou, du-
rante o 5° Congresso Brasi-
leiro deAlgodéo, o PIX HC,
bio-regulador paraser utili-
zado na cultura do algodéo.
Ele permite que a planta te-
nha uniformidade no seu
desenvolvimento, por meio
do controle do seu cresci-
mento, fazendo com que a
planta destine toda a ener-
gia para a producdo da plu-
ma. Com PIX HC a planta
permite que a pluma tenha
maior peso emaior qualida-
dedefibra. A plumaéo pro-
dutofina equedefinearen-
tabilidade do produtor. Por

isso, aém de quantidade, a
qualidade é fundamental.
Além de gerenciar de forma
eficiente o crescimento das
plantas de algodéo, o produ-
tofacilitao manejo dacultu-
ra, por reduzir o crescimen-
to dos internédios e dos ra-
moslateraiseauxiliar nacon-
ducdo detodos ostratos cul-
turais. O gerenciador de
crescimento da Basf unifor-
miza a atura da planta e a
maturagdo das plumas, be-
neficio que o produtor per-
cebe nahoradacolheita, por
permitir uma colheita mais
antecipada e uniforme.

produtor economia de apro-
ximadamente US$ 150,00
por hectare. Com relagéo as
outras cultivares, aFMT 701
€ aque melhor tolera os ne-
matdidesdo algodoeiro. Apre-
senta resisténeia a virose e
bacteriose. Os resultados de
pesquisas garantem alta pro-
dutividade ealto rendimento.
A fibradaFMT 701 éde ex-
celentequalidade.

Agristar lanca fertilizantes FOLIARES

AAgristar do Brasil, por
meio da divisdo Agritech,
focada no desenvolvimen-
to de tecnologias para me-
[horia de sementes e comer-
cializacdo de insumos e
substratos agricolas, acaba
delancar alinhaHortiplus,
composta por 11 diferentes
formulasdefertilizantesfo-
liares, com qualidade

comprovada em quatro
anos de pesquisas, ensaios
técnicos e resultados de
campo. AsavaliagOesreve-
laram que alinhadefertili-
zantes Hortiplus supre
com maior eficiéncia as
necessidades nutricionais
de hortaligas, frutas e flo-
res, contribuindo com seu
pleno desenvolvimento.

[ L4

Vem ai o feijao PITANGA

Osprodutoresdefeijdode
Goiés e do Digtrito Federa
poderdo contar com mais
umaopcao de plantio. Trata-
se davariedade do grupo co-
mercia roxinho BRS Pitan-
ga. Desenvolvida em parce-
riacom aAgéncia Rurd ea
Universidade de Rio Verde/
GO, aBRSPitangaémaisum
lancamento da Embrapa Ar-
rozeFeijéo. A cultivar encon-
tra-se nafase de producgéo de
sementes e devera estar dis-
ponivel a partir da safra de

verdo no final do ano. A va-
riedade tem como caracteris-
ticasagrondmicasdeinteres-
searesisténciaaferrugeme
80 MOSai Co-comum e a qua-
tro racas do fungo causador
da antracnose. Esta Ultima é
um dos males de maior im-
portancia a cultura, podendo
ocasionar perdasdeaté 100%
dalavoura, quando utilizadas
sementes de baixa qualidade
em condi¢des de ambiente
favoréveisao desenvolvimen-
to da doenca.

Divulgacédo

Divulgacao

Novas op¢oes de CEVADA para o Sul

A Embrapa Trigo esta disponibilizando no mercado trés
novascultivaresdecevada: BRSMarciana, BRSLagoaeBRS
Mariana. Todas tém qualidade para fins cerveieiros e estéo
indicadas para a Regido Sul do Brasil. A cevada é o quinto
gréo em ordem deimporténciaecondmicaesocial no mundo,
perdendo apenas parao arroz, o milho, o trigo easoja.




NOVIDADES NO MERCADO

EMBALADORA a vdcuo Solucdo em _
No mercado desde 1950, a Henkovac COMUN’CAQAO

éfabricante demaguinasde embalar av& .
cuo. A Sunnyvale, representante com ex- A Al Solutions,
clusividade para o Brasil, destaca 0 novo distribuidor autoriza-
modelo Automatic Packing Line: embaladora do Motorola, apre-
a vécuo, de dupla cAmara, integrada & esteira senta o produto Ca-
transportadora e tanque de encol himento. | deal parapro- nopy, da Motorola,
ducBes de médio e grande portes. O equipamento é 100% em aco soluggo de dltimami-
inoxidavel, dispde de abertura e fechamento automético datampa, sstemadetrans- | |h@ para provedores
feréncia automética das embal agens, entrada e saida autométicano tanquedeenco- | d€ internet e empre-
lhimento, bomba busch, barra de selagem com duplasoldaou soldamaiscorte, etc. | S8 gu€ necessitam
fazer comunicagéo

entre dois ou mais 2

Divulgagdo "

Ilgacéo

Sunnyvale Comércio e Representacles Ltda. — Rua Radium, 100, Jd.

Corredor, CEP 08586-430, |taquaquecetuba/SP. Fone (11) 4648-6969.

Site www.sunnyvale.com.br

PULVERIZADOR para grandes dreas

Os agricultores contam agora com
uma nova opg¢ao de pulverizador auto-
motriz: o Hidro Turbo Plus 4.000, lan-
cado pela Servspray. Esse gafanhoto é o
Unico do mercado brasileiro quetemtan-
que de 4 mil litros, evitando que o agri-
cultor tenha que fazer muitas paradas
para reabastecimento. A novamaguina,
recomendada para os cultivos de milho,
arroz, algoddo, cana e soja, conta com
faixa de pulverizago de 37 metros, 6 a
mais do que oferecia o Hidro Turbo
3.000. O circuito hidréulico da nova

méguinaapresentabombade pulveriza
¢&o independente com trocador de ca-
lor, bomba centrifuga em aco inox (re-
sistente a corrosdo), bomba exclusiva
para o reservatério de &gualimpa, além
deum controlador devazéo defacil ope-
racao conectado via satdlite (GPS).

Servspray — Comércio e Servigos

pontos. Homologado

pelaAnatel, o sistema Canopy chegou
parainovar, trazendo solucdes ponto-
a-ponto e ponto-multiponto através de
um sistema propriet&rio da Motorola
gue utilizatecnologiaTDMA, onde os
rédios sdo sincronizados por GPS via
satélite.

Associated Industries do Brasil /
Al Solutions— Rua Funchal, 573,
conjunto 92, 9° andar, CEP
04551-910, Vila Olimpia, Sdo Pau-
lo/SP. Fone (11) 3044-1140.

AgropecuériosLtda.— Rodoviado
Acucar, Km 18, CEP 13312-500, Itu/
SP. Fone (11) 4025-9004. Site:
WWW.Ser vspr ay.com.br
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FUNGICIDA de duplo impacto

A Cheminova esté colo-
cando no mercado o Impact
DUO, fungicida de duplo
impacto contra as doengas
dasoja, cujo registro foi ob-
tido no dia8 de agosto etera
seu lancamento oficial no
més de outubro. Impact
DUO é um fungicida a base
de dois ingredientes ativos .
consagrados na cultura da
soja— Flutriafol e Tiofanato Metili-
co. O produto proporcionardao agri-
cultor amplos beneficios, como alta
sistemicidade, amplo espectro de
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= pois Impact DUO tem ex-

controle, flexibilidade de
uso e alta seletividade para
aculturadasoja. Toda essa
tecnologia aplicada tem re-
sultado visivel no campo,

celente performance con-
tra as maisimportantes doen-
cas da soja.

Divulgagéo

CheminovaBrasil Ltda. —
Rua Alexandre Dumas, 2.220, 6°
andar, CEP 04717004, Sdo Paul o/SP.
Fone (11) 5189-2100.
Site: www.cheminova.com.br

Machacador de AVEIA

O machacador de aveia MA 2000
foi desenvolvido para atender as ne-
cessidades do criador de equinos, pro-
dutoresdeleite e outras atividades que
dependam do manuseio de aveiae mi-
Iho esmagados paradimentagéo de ani-
mais. O equipamento é composto por
dois cilindros raiados para facilitar a
operacdo. E empregado para macha-
car aveiae milho. O equipamento tem
como vantagem maior aproveitamen-
to do gréo moido,
sem alterar seu grau
nutricional.

Cimisa Maquinas
Pozzer Ltda. —
Avenida Sete de
Setembro, 1.645,
CEP 99950-000,
Tapgara/RS.
Fone (54) 344-1929.
Site;
www.cimisa.com.br
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AGRO@PORTUNIDADES

O ponto de encontro de estudantes, profissionais e empresas

Para visualizar os curriculos completos, acesse www.agranja.com no link curriculum

Os curriculos estao
dispostos da
seguinte forma:

Nome

Area de atuacéo

Localidade de atuacgéo

Endereco do
curriculo completo

» ROBSON JOSE
MENEGARDI

Técnico Agricola

PR
www.agranja.com/cv/
cv24.pdf

» DIOGO PEREIRA LEAO
Técnico Agricola/MT
www.agranja.com/cv/
cv23.pdf

» ALAN DE CASTRO
REZENDE

Graduacé@o em Agronomia
Todo o Brasil
www.agranja.com/cv/
cv22.pdf

» JENNIFER ROBERTA
MANESCO

Eng. Agrondmica/lrrigacao
Centro-Oeste
www.agranja.com/cv/
cv21.pdf

» DIEGO NEITZKE
RORRATO

Agronomia

Qualquer regido do Brasil
www.agranja.com/cv/
cv20.pdf

» JOAO EDUARDO DOS
SANTOS

Técnico Agricola

RS
www.agranja.com/cv/
cv19.pdf

» DAVI MELO DE
OLIVEIRA

Agronomia

Qualquer regido do Brasil

www.agranja.com/cv/
cv18.pdf

» EVERTON ALEX
TAMANINI

Engenharia Agricola
Regido Sule MS

www.agranja.com/cv/
cv17.pdf

» BRUNO CORTEZ DA
SILVA

Técnico em Agropecuéria
Parana

www.agranja.com/cv/
cv16.pdf

» ELERSON REIS TIBURCIO

Agronomia

Parana

www.agranja.com/cv/
cv15.pdf

» RICARDO WESLEY
FREDERICO

Agronomia

Todo o Brasil

www.agranja.com/cv/
cv14.pdf

» ALINE DE CARVALHO
JORGE

Engenharia Agricola
Centro-Oeste

www.agranja.com/cv/
cv13.pdf

» ALEXANDRE KLEIN
PARNOFF

Técnico em Pecuéria
Brasil e exterior

www.agranja.com/cv/
cv12.pdf

» PAULO ROBERTO FABRIS
Técnico em Agropecuaria
PR, SP, MT ou MS

www.agranja.com/cv/
cvll.pdf

» ALEXANDRE OTAVIO
FERREIRA

Técnologia Agricola e em
Agropecudria
PR,SC,RS,SPeMS
www.agranja.com/cv/
cv10.pdf

» NEY KAMPA FILHO
Técnico Agricola / Técnico

em Administracdo Empresari-

al. Ambos em curso Lapa e
Porto Amazonas

PR
www.agranja.com/cv/
cv9.pdf

» JEFFERSON TOLFO DA
FONTOURA

Agronomia

Sul do Brasil
www.agranja.com/cv/
cv8.pdf

» VICTOR VASCONCELOS
EULALIO

Engenharia Agricola

Todo o Brasil
www.agranja.com/cv/
cv7.pdf

» ALINE RUBIN FERIGOLO
Técnico Agricola com
habilitagio em Agricultura
RS, PR,MT,MSe GO
www.agranja.com/cv/

cv6.pdf

» CESARA. MURTA MENDES
Zootecnia

Todo o Brasil
www.agranja.com/cv/
cv5.pdf

» ROGERIO SLOMPO
Engenharia Agronémica
Regi&o Sul
www.agranja.com/cv/
cv4.pdf

» GABRIEL AMENDOLA DE
SIMONE

Zootecnista

Todo o Brasil
www.agranja.com/cv/
cv3.pdf

Responsahilidades:

Somos uma empresa multinacional do setor de agronegécios e estamos selecionando
profissional com perfil dinamico, metodologia e organizagédo para o trabalho, habilidade na
gestdo de pessoas e no relacionamento interpessoal, para compor nosso quadro de

colaboradores na posicdo de

GERENTE DE QUALIDADE ASSEGURADA

Os candidatos interessados deverdo enviar curriculo para:

Corhum Consultoria em Recursos Humanos
Rua Princesa Isabel, 283 Cep: 04601-000 — Sdo Paulo — SP ou enviar e-mail para:
helenicec@corhum.com.br, mencionando a sigla: GQA/05

Para incluir seu curriculo ou anunciar ofertas de empregos ou estagios, contate marcelo@agr
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FIQUE LIGADO

Agronegocios é na
PUCRS Virtual

Quem pode participar do curso de Agronegoécios
a Distancia?

PUCRS — Profissionais que atuem ou tenham in-
teresse em melhor compreender o setor de agronegocios
brasileiro diante dos desafios do mercado mundial.

Quais as caracteristicas do aluno que busca um
curso a distancia?

PUCRS — Os alunos que procuram um curso adis-
téncia sdo aqueles que buscam por aperfeicoamento pro-
fissional através de uma forma de ensino mais adegquada
as suas disponibilidades de tempo elocalizacgo geogréfica.
Eles devem estar familiarizados com o uso de tecnologias
deinformagdo e comunicagéo, culturalmente adaptados ao
model o de auto-aprendizagem, ter disciplinaparaorganizar
seus estudos da maneira mais conveniente.

Comente um pouco sobre o curso de Agronegécios
da PUCRS.

PUCRS — O curso tem por objetivo capacitar pro-
fissionais que atuem nas cadeias produtivas de
agronegocios, visando desenvolver umavisao sistémicae
estratégica desse segmento. Oferecendo ferramentas de
gestdo que possam contribuir para melhorar 0 desempe-
nho dos gestores no mundo do agronegacio.

O curso é composto por cinco disciplinas: Analise e
Gestédo de Cadeias Produtivas; Economia Rural; Projetos
de Investimentos em Agronegdcios; Comercializacdo e
Marketing no Agronegécio e Contabilidade no
Agronegdcio. A sistematica adotada para o desenvolvi-
mento do curso é aseguinte: cadadisciplinacorrespondera
a um CD-ROM o qual contém a aula gravada e o
hipertexto das atividades. Além desse CD-ROM, o aluno
também recebera uma revista relacionada a cada disci-
plina. O Certificado ser& concedido somente para aque-
les alunos que realizarem as atividades planejadas e as
remeterem para a equipe do curso.

Informacoes PUCRS:
fones: (51) 3320.3651 — (51) 3320.3529

de segunda a sexta-feira, das 8h as 22h.
ead@pucrs.br
http://cursos.ead.pucrs.br/agronegocios/folder/

ey aENDA S——

UNESP UNIVERSIDADE ESTADUAL PAULISTA

CAMPUS DE BOTUCATU — FACULDADE DE CIENCIASAGRONOMICAS
IV ENCONTRO DE EMPRESAS JUNIOR DA UNESP

28 A30/10/2005 NAUNESP CAMPUS BOTUCATU — FAZ. LAGEADO
REALIZACAO: CONAPEC Jr., CENAGRI Jr., EPAJr., CONFLOR
MAIORES INFORMACOES: www.fmvz.unesp.br link — encontro empre-
sas juniores ou nos fones.: (14) 3814-4260 / (11) 9613-4417, com Ana
Paula; ou Alexandre Stefani Barreiro: asbarreiro@fca.unesp.br

fones: (14) 9101-9620 / (14) 3814-7905

Ill Sepavet FAEF/2005

Semana Universitaria do Laboratério de Patologia Veterinaria &

Il Simpodsio de Patologia Veterinaria do Centro-Oeste Paulista
De 25 a 28/10/2005 — Faculdade de Medicina Veterinaria e Zootecnia de
Garca (FAMED). Informag6es: Rua das Flores, 740 — Bairro Labiendpolis.
CEP: 17400-000 — Garga/SP — Fone: (14) 3407-8000

www.faef.br

ESTRATEGIAS PARA O DESENVOLVIMENTO AGROPECUARIO
PROMOGCAO: Associacdo dos Assistentes Agropecudrios do Estado
de S&o Paulo (AGROESP) — Local: Anfiteatro do Pavilhdo de Engenharia —
Campus “Luiz de Queiroz” - Piracicaba, SP. INFORMACOES:
Fundagéo de Estudos Agréarios Luiz de Queiroz (FEALQ)

Auv. Centenario, 1080 — Bairro Sao Dimas — CEP 13416-000
Piracicaba/SP — Fone: (19) 3417-6604 / Fax: (19) 3422-2755
www.fealq.org.br / cdt@fealq.org.br / cdt@fealq.org.br

7° CONGRESSO DE AGRIBUSINESS

Este ano, o evento vai abordar o tema:

“Aumentando a Competitividade das Cadeias Produtivas”

Data: 21 a 23 de novembro de 2005. Horério: das 9h as 18h
Local: Auditério do BNDES. Av. Republica do Chile, 100 — Centro
Rio de Janeiro/RJ. Informagdes: fone: (21) 2533-0088

VIl Semana da Agronomia

A Universidade Estadual de Montes Claros (UNIMONTES) e o Centro Aca-
démico do curso de agronomia promovem de 7 a 11 de novembro, no
Campus da UNIMONTES em Janaiiba, a VIl Semana da Agronomia, com
cursos, palestras e dias de campo, reunindo professores de diversas
universidades, centros de pesquisas e técnicos de varios 6rgaos. Mais
informacgdes sobre a Semana da Agronomia pelo fone (38) 3821-2756
E-mail: semana.agronomia@unimontes.br

XV MOSTRA DE INICIAQAO CIENTIFICA

Iniciagdo Cientifica: semente para o desenvolvimento social

De 26 a 28 de outubro de 2005. Universidade de Passo Fundo, vice-
reitoria de pesquisa e pos-graduacdo — divisdo de pesquisa.
Informagdes: Fone: (54) 316-8370 — Passo Fundo/RS — www.upf.br

12 JORNADA SOBRE O USO DE AVEIA NAALIMENTAQAO HUMANA
18 de outubro. Faculdade de Agronomia e Medicina Veterinaria
Programa de pesquisa da AVEIA — CEPA — Fone: (54) 316-8192

Fone: (54) 316-8167 ou fax: (54) 316-8152

Caixa Postal 611 — Passo Fundo/RS

www.upf.br e clicar em “inscricbes para eventos”.



ClassiRural

Anuncie facil pela internet pelo valor de R$ 70,00

até 150 caracteres

www.agranja.com

Ligue para anunciar: (51) 3232.2288

Animais

» Aurélio Franco Guimardes
e José de Gouvéa Vilela
Filho. Venda permanente de
animais nelore padréo, pro-
duto de transferéncia de
embrides. Fazenda Furna
do Rola Macaco, no Prata /
MG, fone: (34) 3268-2525.
» Vendem-se ovelhas para
cria, capfes gordos para
abate, em qualquer quanti-
dade. Tratar nos fones:
(51) 9987-5788 / 596-2131
e 596-1282.

» Vendem-se ovelhas de
cruzamento texel e suffolk,
parainicio de plantel ou cor-
te, e tourinhos da raga red
e aberdeen angus. Tratar
no fone (42) 3232-0995,
com sr. Eliseu. Castro/PR.

» Cabanha Itaguagu — Cria-
¢ao e selecdo de ovinos te-
xel. Venda permanente de
reprodutores. Tratar nos fo-
nes: (51) 3225-7682 e
3226-5644, com o sr. Mério
Moreira. Porto Alegre/RS.

» Agropecuaria WG vende
borregas, borregos, ca-
pdes e ovelhas texel e cru-
zas. Interessados tratar no
fone (53) 9971-2649. Séo
Lourenco do Sul/iRS.

» Imobiliariarural.net

Fazendasno TO, MA, PI, MT,
e GO. Mudas de palmeira
real australiana-avestruz.

Fone: (44) 3026-8179, com
sr. Waldir/Edson.

» Vende-se terreno 12 x 68
metros, 6tima localizacéo,
no centro da cidade, nao
precisa de aterramento.
Um caminhdo 1935,
Mercedes- Benz, ano 97,
bom estado, com carreta
(conjunto), ano 94, marca
Iderol. Tratar no fone: (19)
3581-5343, com ST.
Leonildo, Porto Ferreira/ SP.
» Cachaga Samanadl.
Nasce uma tradigdo, ca-
chaca samanad fabrica e
vende cachaca. Contato
fone: (84) 3421-2093, com
sra. Ivonete.

Produtos da Lavoura

» Rural - Produtos
Agropecuérios Ltda.
Comercializamos produtos
quimicos, fertilizantes e
sementes. Av. Governador
Luiz Rocha, 2.420, Cx.
Postal 180, CEP 65800-
000. Fone/fax: (99) 3541-
4663. Balsas/MA. E-mail:
rural@suprisull.com.br

» Vendem-se sementes de
milheto, pensacola, capim su-
déo, sorgo forrageiro. Toda
a linha de forrageiras inver-
no e verdo. Tratar nos fones
(54) 392-1110 / 392-1081,
c/ sr. Evandro Pozza. Lagoa
dos Trés Cantos/RS.

» Xiru Agronegdcios. Tudo
para a sua lavoura: adubos,

Plantando tecnologia. Colhendo qualidade.

Mamona - BRS 149 - Nordestina

Milhos: AL Bandeirante, BR 106, BR 5033, BRS
Caatingueiro (ciclo de 90 dias);

Sorgo IPA 7301011 Granifero;

Sorgo IPA 462-4-2-Forrageiro;

Feijao - BRS Maratoa (catador) u
Sementes Basicas 100% da EMBRAPA e EPAMIG
Area de Cultivo: 100% irrigadas ]

(38)3615.1116 - 3615.1474

defensivos, implementos
agricolas e assisténcia
ao plantio. Contato com
Luis Carlos. Contato (55)
242-3740. Santana do Li-
vramento/RS.

» Delta Fertilizantes Ltda. Fa-
brica de fertilizantes. Tecno-
logia e qualidade a servigo de
suaterra. Tratar nofone (41)
3344-7474. Curitiba/PR.
Insumos e servicos

» Pr6-Campo acreditando
sempre na forca desta ter-
ra. Tratar na Rua Ramiro Bar-
celos, 535, nos fones (51)
3733-3868 e 9852-7552.
Encruzilhada do Sul/RS.
Calcério

» Vigor fabrica, transporta e
aplica todo o calcario para
sua granja. Resolva o proble-
ma de acidez da sua lavou-
ra, aumentando seus lu-
cros. Tratar no fone (55)
3281-1439. Cacapava do
Sul/RS.

» Itatinga Calcario e Corre-
tivos. Venda de calcério
dolomitico e calcitico (granel/
ensacado/big bag). Fone
(42) 3233-4474 ou acesse
www.itatinga.com.br
Castro/PR.

Sementes em geral

» AS P — Agropecuéria e
Sementes. Producéo e co-
mércio de sementes de
soja, trigo, aveia e feijéo.
Tratar nos fones/fax: (55)
3780-1023 e 9977-3251.
Santo Augusto/RS.

i ( /

Marca de qualidade em Silagem

SilagemiPre-Secada

Produte: Azevem
em Fardos Redond@s;

AGORA,'0|0LHO'DO'DONOIJATEMICONCORRENITE

Chacara Barca s/n.° - Colonia Castrolanda Fone/Fax0xx42-3234-1275
e-mail..:barkema@ig.com.Br - Cidade.:Castro - Pr

» Sementes Granja Holanda.
Venda de sementes de trigo
das variedades BRS Angico,
BRS Timbauva, BRS Lou-
ro, BRS 177, Fundacep 30
e Onix. Tratar no fone: (55)
3505-0009. Boa Vista das
MissBes/RS.

» Recebimento e comerciali-
zacgdo de cereais e olea-
ginosas. Tratar com o en-
genheiro agrbnomo lvan
Crestani. Fone: (54)
504-8008. Lagoa Verme-
Iha/RS.

Arroz em casca

» A Agropecuéria Geobel
produz, na fronteira oeste,
arroz em casca de excelen-
te qualidade. Tratar no fone:
(55) 3505-3025, com Jairo
Ziani. Uruguaiana/RS.
Nutricéo animal

» Giovelli & Cia. Ltda. Boa
alternativa para a alimen-
tacdo animal: farelo de gi-

rassol, casca de girassol,
torta de linhacga. Excelen-
tes pregos. Tratar no fone:
(55) 3353-1000. Guarani
das MissBes/RS.

» Iméveis no Sul de Minas,
café, leite e engorda, cria
e recria. Fones: (35)
3334-1748 /] 9917-1748,
com o sr. Danilo ou (35)
9908-0079, com o sr. Cé-
sar, Carmo de Minas /MG.

www.daniloimoveis.com

» Certificacdo Cadastral —
Incra. Georreferencia-
mento de imdéveis rurais
em atendimento a Lei
10.267. Orgamentos com:
Anibaldo Pommer ou
Gustavo Pommer — Codi-
go BAL, no fone: (66)
478-3508, Canarana/MT.
E-mail: pommer@vsp.com.br

CIAE RN



Georref./Incra

» Georreferenciamento de
imoveis rurais — Lei 10.267
Fernando Lague — Geo-
mensor Incra A5T. E-mail
ague@terra.com.br
Fone: (51) 668-1306.
Palmares do Sul/RS.
Assisténcia técnica

» Soncini — Planej. e Assist.
Téc. Ltda. — Projetos agrope-
cuarios, assisténcia rural, to-
pografia, pericias/avaliagdes.
Renor Soncini. Tratar no fone:
(53) 243-1605. Dom Pedrito/RS.
Servicos na lavoura

» Prestacdo de servicos
para lavoura: preparamos
a terra, plantamos e co-
lhemos arroz e soja. Te-
nho caminhdo, quatro co-
Iheitadeiras e cinco trato-
res. Tratar no fone: (55)
9905-6699, ¢/ Carlos Ota-
vio. S&o Gabriel/RS.
Agroveterinéria

» Certaja — Parceira do Ho-
mem do Campo. Taquari/
RS. Tratar no fone: (51)
653-1256 — Filial Vendi-
nha, fone (51) 657-1030.
Visite nosso site:
www.certaja.com.br
Aviacéo agricola

» Palmares Aviagdo Agri-
cola Ltda. Protegao alavou-
ra. Tratar nos fones (99)
3542-1213 / (55)9971-2318,
comoeng. agr. Telmo Dutra.
Balsas/MA.

Tratores e
Implementos

» Galedo Pneus.
Vendem-se pneus agrico-

2

p RATOS E MORCEGOS

Aparelho com iecnologia j@ponesa sem smiar no
Brasi. Dispanhel em quatro madelos pars proteho
o dreas da 150, 300, 700 & 1400 =

whivw. eas lscnica camdbr
(i) T2 1E - -

g,

1 - Klprag iV - it braaincnicy com br

las, passeio, utilitario, car-
gaagricola e terraplenagem.
Fone: (65) 3549-5121, Lu-
cas do Rio Verde/MT.

» Fabrica e Venda.

Fabrica de cabines paratra-
tores e colheitadeiras.
Venda de pecgas para co-
Iheitadeiras Ideal e Massey
Ferguson. Tratar no fone:
(42) 3624-2314, com sr.
Vitélio de Bona, Guara-
puava/PR.
www.copeagro.com.br

» Vendo plantadeira semea-
deira SD 5000, marca

—

Oportunidade unica

BALDAN com 24 linhas,
com conjunto para semen-
tes mitdas. Otimo estado, R$
30.000,00. A plantadeira saiu
na pagina 34, da edigéo de
agosto/2005, da revista A
Granja. Adelinus Edgar
Schmaedecke, fone (54)
332-1299, Nao-Me-Toque/RS.
» Maglon Motosserra Ltda.
Vendem-se produtos de im-
plementos agricolas, jardi-
nagem e uso doméstico.
Fone: (43) 3327-2020, com
ostr. Pedro, Londrina/PR.

» Quines e Cia. Pulverizado-

Altimetro/
barémetro

Outros produtos:
Estagdo 6

medidores de PH,

Termo-higrémetro

Anemémetro

@

Termo- 1
baro- i
higrémetro

de solo,

i igéni - o . b
balangas digitais, otc.  WWW.URityinst.com.br

Enderego: Rua José Carrenho, 85 - CEP: 07082-280 - Guarulhos - SP
\__ Fone: (0xx11) 6457-4000 - Fone/fax: 6458-2460 - E-mail: unityinst@globo.com )

res de Motosserra, Pecas e
Servigos: Jacto, Hatsuta,
Montana, Stihl e Husqvarna.
Fone: (55) 3251-8490, com
o sr. Quines, Santiago /RS.
» Agrirol Com. Pegas Agrico-
las. Vendem-se pecas de
magquinas agricolas, semen-
tes e adubos. Fone: (66)
3544-8035, Sorriso/MT.

» Metallrgica Quatro Irmaos
Ltda. Fabrica plainas, nive-
ladoras, reboque para
transportar mags., taipa-
deiras, rodas: auxiliar, len-
tilhadas e gaiola. Fone: (51)
671-2066. Camaqué/RS.
» Rodasul Aros. Mais tec-
nologia, mais servigos em

aros e rodas agricolas. A
parceria ideal para o agro-
negadcio. Tratar no e-mail:
rodasularos@rodasularos.com.br
» Tratores e colheitadeiras
usados, varias marcas e
modelos. Consulte-nos pe-
los fones (55) 3322-6680
€ 9973-5643 ou pelo e-mail:
macvendas@laguna.com.br
Cruz Alta/RS.

» Cattoni Maquinas e Imple-
mentos Agricolas Ltda. Imple-
mentos e pulverizadores
parafruticultura. Semeador e
pulverizador para cereais.
Tratar no fone (47) 376-1860.
www.cattonimag.com.br.
Jaragua do Sul/SC.

Vendo fazenda 1640 ha,
1B anos de melhoramentos

om benfeitorias e correcao do solo, =

685 ha para arroz, 250 ha para soja,

| Sac Borja/RS.

Lasas p_atalf_unr.iun:ﬁius.
- B -
Galpidosecadoreguipamentos

para|limpeza

e secagemide.grios.

Moega para 450 sacos de arroz e idja.
Galpao para reboque & colheitadeiras.
Levantes para irrigagio .

Balanga saturno 80 toneladas.

(55) 9977-6663
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Divulgacdo

. Gilmar Tietbohl

Superintendente do Senar/RS

Uma mdo amiga

no CAMPO

A Granja— O que é o Projeto
Pescar Rural e qual o objetivo da
iniciativa?

Gilmar Tietbéhl — O Projeto
Pescar nasceu do idealismo de um
empresario galicho, Geraldo Linck, no
ano de 1976 e tem por objetivo dar a
jovens em situacdo de vulnerabilida-
de social uma oportunidade de cida-
dania, por meio da capacitacdo pro-
fissionalizante. Nascido no Rio Gran-
de do Sul, o Projeto Pescar ja se ex-
pandiu para vérios Estados brasilei-
roseparaaArgentina. Apos 29 anos,
a primeira acdo do Projeto no meio
rural é também galicha e ocorre na
Fazenda Ranchinho, pertencente ao
Condominio MathiasAzambujaVel ho,
em Mostardas. A iniciativa dessaem-
presafamiliar decorreu daexisténcia,
naquele municipio, de cerca de 720
jovens em situacéo de vulnerabilida-
de social, devido afalta de oportuni-
dade para se desenvolverem profis-
sional e socialmente. Buscando con-
tribuir paraadiminuic&o desse desni-
vel social, aFazenda Ranchinho criou
0 que chamou de Curso de Auxiliar
de Agricultura e, por meio do Sindi-
cato Rural de Mostardas, buscou o
Servigo Nacional de Aprendizagem
Rural (Senar/RS), parapromover essa

qualificacéo.

A Granja— Qual o nimero de
cursos e como sao desenvolvidos?
Tietbohl — A qualificagéo ofere-
cida se divide em dois grandes blo-
cosde cursos: “CulturaGeral e Cida-

danid’ e “Formagéo Técnica’, num
total de 693 horas, durante oito me-
ses e se destina a jovens entre 17 e
19 anos, que tenham cursado ou es-
tejam cursando a 5° série do Ensino
Fundamental e que comprovem ca-
rénciasocioecondmica. O projeto for-
nece alimentac&o, transporte e, em
parceria com o Senar/RS, o material
didatico e os uniformes para os au-
nos. Na formacgéo técnica, sdo ofere-
cidos 12 cursos profissionalizantes,
bem como visitas técnicas de cunho
educativo.

A Granja — Quais resultados
podem ser destacados até agora
com a primeira unidade rural do
Projeto?

Tietbohl — A Fazenda Ranchinho
trabal ha com lavoura de arroz e bovi-
nocultura de corte. Permanentemente
preocupada com suaresponsabilidade
social, a empresa criou e mantém a
Associacdo Comunitéria Dr. Edgardo
PereiraVelho eredizassteméticasava
liagOes que proporcionem impacto so-
cial em seu entorno. O periodo dos
cursos se estendera até meados de
dezembro, mas desde logo foi possi-
vel perceber aquele que talvez sgja o
mais importante resultado do projeto:
a elevacdo da
auto-estimaea
criagdo de
perspectivas
concretas para
o futurodosjo-

dos jovens alunos
vens alunos.

A Granja—Ainiciativa, queéiné
dita no Brasil, pode ser ampliada?

Tietbdhl — A iniciativa é inédi-
ta no meio rural brasileiro e ndo
ha divida de que pode — e até mes-
mo deve — ser ampliada. Produ-
tores rurais interessados podem
procurar a Fundacdo Projeto Pescar
(www.projetopescar.org.br) ou o
Senar/RS, por meio dos Sindicatos Ru-
rais do Rio Grande do Sul.

A Granja — Qual a importan-
cia da capacitacao profissional e o
gue isso pode melhorar a vida de
guem vive na agricultura?

Tietbéhl — Na vida profissional,
em qualquer ramo de atividade, ndo
h& mais lugar para improvisages.
O conhecimento empirico continua
sendo importante, mas ndo é pos-
sivel abrir mao da capacitacéo pro-
fissional, especialmente no meio
rural. Produtividade, reducéo de
custos, foco em mercados, atuali-
zag&o permanente de conhecimen-
tos sdo fundamentais para aobten-
¢éo de renda e melhoria da quali-
dade de vida no campo. Apenas
com aregular capacitagdo dos en-
volvidos na producéo rural, é pos-
sivel alcancar isso. =

Foi possivel perceber aquele que talvez seja 0 mais
importante resultado do projeto: a elevacédo da auto-

estima e a criagdo de perspectivas concretas para o futuro
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