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5'-'-'~ 1. Fazenda Bau néo é
AL exemplo so para
St Lagoa Formosa/

MG, municipio onde esta
localizada. O sistema de
trabalho e as técnicas
desenvolvidas por

Tomio Fukuda [ZR=IE!]
familia no plantio de cafés
finos vém atraindo a
atencéo de pesquisadores e
produtores de outros paises.
As fronteiras da
comercializagdo tambéem
foram ultrapassadas. Hoje,
grande parte do que é
produzido vai para a
exportacao.

A tendéncia e de
crescimento do mercado
interno, ainda timido. Os
cafés especiais representam
somente 5% do volume do
consumo total no Pais. No
entanto, o indice deve sofrer
uma grande e positiva
reviravolta nos préximos
cinco anos. Até 2010, o
Sndicafé prevé um
incremento de 400% no
consumo deste produto

O SEGREDO DE QUEM FAZ
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A Granja— A histéria da Fa-
zenda Bau é semelhante a de
produtores que emigraram de
outras regides. O que o senhor
fez para se sobressair no setor?

Tomio Fukuda — O sonho de
desbravar uma érea, fazer produzir
etirar seu sustento, para mim, ndo
foi diferente. Quando decidi ser
agricultor, mais precisamente cafei -
cultor, ndo sabia de nada sobre a
cultura, mas corri atrés. Na época,
s6 tinha um objetivo: o de crescer.
As experiéncias adquiridas na in-
dustria e nos estégios no Japdo, as-
similando todo o processo de quali-
dade e de organizacdo, me gjuda-
ram no dia-a-dia. Procurei implan-
tar 0s mesmos preceitos no meu es-
tabelecimento. Esse idealismo deu
certo, e isso deve ter feito a dife-
renca.

A Granja — Tudo comegou
com cereais e café. Quais foram
0S motivos que o levaram a es-
colher os cafés finos?

Fukuda — Em 1984, quando
nos instalamos em Lagoa Formo-
sa/lMG, meu primeiro plantio foi a
soja e depois o feijdo, intercalado
com café, para levantar recursos
mais rapido, depois em escala mai-
or. O resultado foi satisfatério e vi-
emos incrementando o setor, che-
gamos a lidar com pecuéria. Mas
ndo foi uma experiéncia boa ter
vérias atividades ao mesmo tempo.
Decidimos radicalizar, investindo
apenas em café, devido ao fato de
a cultura ser semiperene e de alta
tecnologia, produto ndo-perecivel
com mercado voltado paraa expor-
tacdo e rendimento por area. Com
os olhos apenas para o café, pro-
curamos nos profissionalizar no se-
tor.

A Granja— Como esta o mer-
cado de cafés especiais e quais
0s avancgos desse segmento?

Fukuda — O mercado para ca-
fés especiais tem sinais de deman-
da crescente. Enquanto no merca-
do tradicional o consumo mundial
cresce de 1 a 1,5% ao ano, 0s es-
peciais aumentam em torno de 10

a15%. E um nicho de mercado vol-
tado para consumidores exigentes,
isso requer do produtor ndo apenas
uma boa bebida, mas envolve todo
um processo na conduta de traba-
Iho, investimento na capacitacéo
pessoal, infra-estrutura, rastreabi-
lidade e certificacéo.

A Granja — O senhor citou
rastreabilidade e certificacéo,
isso é uma exigéncia do merca-
do de cafés especiais?

Fukuda — O produto rastrea-
do é uma exigéncia do mercado ja-
ponés ha uns dois anos, como o0 uso
de defensivos e a adubacdo. Na
amostra de cada talhdo, é analisa-
do o residual. A certificac@o esta
comecando agora a ganhar espaco
naregido, e a Fazenda Bal foi uma

das primeiras a obté-la pela UTZ
Kapeh. Ainda ndo é exigéncia do
mercado, mas € um trabalho que
pode agregar valor ao seu produto.
Estar certificado é estar em con-
formidade com toda a conduta de
trabalho, como os tratos culturais,
processo de colheita, leis trabal his-
tas, ambientais, normas de seguran-
ca, saude e outros.

A Granja— Qual éa produti-
vidade média e o custo de pro-
ducdo por hectare na Fazenda
Balu? Quais as medidas adota-
das para chegar a esses niume-
r os?

Fukuda — A nossa média de
producdo é de 37 sacas por hecta-
re, a média dos 18 anos de safra
com lavoura-sequeiro, e custo anu-
al de R$ 7 mil por hectare, com va-
riacéo de ano em ano, conformein-
festacOes de pragas, doencas e pre-
co defertilizantes. Alguns produto-
res aqui no Cerrado fazem o uso
deirrigagéo, elevando a médiatan-
to de produtividade quanto do cus-
to. Na minha regido, apesar de al-
guma variagdo climatica conforme
0 ano, o fluxo de chuva ainda é sa-

tisfatério. O gasto que iria para a
irrigagéo investimos no melhora-
mento do solo. Nossa preocupacao
€ sempre manter o pargue cafeeiro
jovem, com material genético co-
nhecido e bons tratos culturais,
mesmo has baixas de mercado.

A Granja— Quaisvariedades
do café foram plantadas e que
caracteristicas foram observa-
das na hora da escolha?

Fukuda — Temos, na proprie-
dade, catuai, mundo-novo, catucai,
bourbon e alguns experimentos.
Observamos caracteristicas do ma-
terial que predomina na regido e
procuramos variar de acordo com
as nossas necessidades, como ma-
turacéo precoce, facilidade no ma-
nejo, na colheita mecanica. A es-

colha certa da variedade é funda-
mental, pois é uma cultura cara e
semiperene. Até chegarmos a con-
clusdo de que fizemos a escolha
certa ou nao, ja se passaram anos.
Nos ultimos anos, tém surgido mui-
tas variedades no mercado ja libe-
radas parao plantio comercial, prin-
cipalmente resistentes a ferrugem.
Sempre tive preocupacdo em me-
Ilhoramento genético, tenho meu
proprio campo experimental, onde
vou observando de perto as varie-
dades que me chamam atenc&o.
Quando se trata de plantio em érea
grande, aminha preocupacéo € ain-
da em manter atradi¢cdo da bebida,
buscando produtividade e vigor da
planta.

A Granja— Quais sdo as téc-
nicas adotadas pela Fazenda
Bau que fazem a diferenca, do
preparo do solo a colheita?

Fukuda — O manejo tecnifica-
do na regido é quase todo 0 mes-
mo. Procuramos fazer o melhor
possivel em cada operagdo, desde
a implantagéo da lavoura, como
sulco bem preparado, muda sadia,
melhoramento do solo, quanto nos
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tratos culturais, com manejo inte-
grado e adubacéo liquida. A colhei-
ta é preparada com certa antecedén-
Cia, com revisao das maguinas. Inicia-
mos a colheita quando a porcentagem
de gréos verdes atingir menaos de 5%.
Procuramos fechar o circulo de con-
trole de quaidade.

A Granja — Quais sdo os fato-
res que interferem diretamente na
producdo do café e que devem ser
observados?

Fukuda — Além da nutricéo e
dofator climatico (como faltade chu-
va paraflorada e enchimento do fru-
to, geada, granizo), SG0 necessarios
tratos culturais no controle de pra-
gas (bicho-mineiro, broca, &caro da
leprose, acaro-vermel ho, cochonilha,
lagarta-mede-palmo; controle de do-
encas, como ferrugem, phoma, asco-
chyta, cercospora, pseudomona). Al-
guns dos casos afetam diretamente
no fruto, como h& outros que lesam
0S pés gradativamente. O controle
tardio pode afetar drasticamente a
produtividade.

A Granja — Como esta a co-
mer cializacdo de cafés finos no
Pais e para o exterior? Qual a
expectativa de pregos para esta
safra e a estimativa para a pro6-
xima?

Fukuda — Com a vinda de
compradores de cafés finos de va-
rias partes do mundo, os produto-
resficaram motivadosainvestir na
gualidade de producéo. O diferen-
cial pago pelo prémio de qualidade
justificatodo o trabalho. Devido a
esse incentivo, vimos uma cres-
cente melhora no setor. Este ano,
pela I6gica, em fungdo da safra
baixa, espera-se um preco melhor.
No entanto, o mercado de café é
muito especulativo, umanoticia so-
bre a previsao de safra, por exem-
plo, faz mudar todo o cenédrio de
comercializacdo, € uma caixa de
surpresas.

O SEGREDO DE QUEM FAZ

A Granja — Quais sdo os
principais mercados da Fazen-
da Bau, tanto no Brasil quanto
em outros paises?

Fukuda — Temos como clien-
tes Japdo, Estados Unidos, Bélgi-
ca, Nova Zelandia e Holanda. No
mercado interno séo torrefadores.
H& uns cinco anos, uma das ex-
portadoras japonesas que vinha
comprando nosso café no merca-
do interno se tornou nossa parcei-
ra e, juntamente com corretores,

abriu um canal de exportacéo de
cafés especiais. Antes disso, javi-
nha produzindo cafés finos, pois
pagavam diferencial sobre o pro-
duto. Nosso principal mercado € o
japonés, que corresponde por mais
da metade das exportagbes. Em
maio deste ano, estivemos no Ja-
péo a convite do cliente para es-
treitar e consolidar aindamaiso re-
lacionamento comercial.

A Granja— Como esta o con-
sumo de cafés finos no Brasil e
qual a tendéncia?

Fukuda — Nos grandes cen-
tros urbanos, ja encontramos ca-
feterias especializadas, mas ainda
é irriséria a porcentagem do con-
sumo desse tipo de café, represen-
tado apenas com 5% do volume do
consumo total. Esse habito esta
gradativamente mudando nos Uulti-
MOs anos, com previsao de cres-
cimento nos proximos cinco anos
de 400%, segundo o Sindicafé.
Com o sucesso de casas de cafés
no exterior, que oferecem cafés de
todo o tipo, até com gelo, talvez
essas redes se instalem no Pais,
mudando o paladar e tornando o
brasileiro um consumidor mais exi-
gente. Além disso, ha ainda falta
de marketing de promogé&o.

A Granja— Durante este pe-
riodo, o senhor obteve conquis-
tasimportantes, como a implan-
tacdo de uma miniindustria de

beneficiamento, o langamento
do refresco de café Fazenda
Bal no Japédo. Quais sdo as me-
tas para os proximos meses?

Fukuda — Buscar estabilida-
de na qualidade e producéo para
fornecimento. Uma vez conquis-
tado o mercado, é de extrema im-
portancia a continuidade, princi-
palmente na qualidade. Quanto ao
fornecimento, conforme o ano, se
torna dificil manter a quantidade,
uma vez que exportamos apenas
0 que produzimos e a producéo de
café é bianual. O comprador,
guando se trata de industria, ne-
cessita daquela quantidade todo o
ano, pois ja tem um padrdo de
bebida no produto e ndo pode al-
ternar.

A Granja — Quais sdo os
principais problemas enfrenta-
dos hoje pelo produtor de café?

Fukuda — Hoje ndo somente
0 produtor de café, mas também
para outros setores agricolas, o
problema maior é a superoferta.
Existem outros, que variam para
cada produtor, conforme a ativi-
dade, a regidao. O café teve uma
melhora no prego nessa ultima
safra, mas a queda no délar nos
preocupa, diminuindo a receita.
Financiamento s6 consegue quem
tem bom crédito.

A Granja — Que dicas o se-
nhor daria para os produtores
gue querem comecar o plantio
de cafés finos?

Fukuda — Como em qual quer
outra atividade, o produtor rural
nao pode ser apenas um simples
agricultor e sim um empreende-
dor, um empresario rural. Deve-
mos estar bem informados sobre
a cultura, a localizacéo, a altitu-
de, o solo e as condic¢des climati-
cas. Ndo podemos esquecer que
estamos num mundo globalizado,
onde a concorréncia é muito acir-
rada. Além disso, temos que es-
tar atentos as tendéncias de mer-
cado, estar bem assessorados, de-
dicar e procurar fazer sempre o
melhor.
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VITRINE

INSETICIDAS:
op¢oes ndo faltam

afrade qualidade exige produti-

vidade. E tudo comega com o

controle dosinimigosdalavou-
ra as pragas. Se os devidos cuidados
néo forem tomados, € prejuizo na cer-
ta. A soja, culturaresponsavel por gran-
de parte das exportacdes agricolasbra-
sileiras, merece atencéo especial nesta
fase de pré-plantio. Foi para preparar
e orientar o produtor adriblar os efei-
tos dos principais invasores da cultu-
ra que preparamos esta segunda Edi-
¢ao Especial, destavez dedicadaaapli-
cacdo dos inseticidas.

Nossa reportagem de capa forne-
ce ao leitor todos os elementos impor-
tantes paraaescolhado defensivo que
atenda as necessidades de sua planta-
¢d0. Uma relagdo completa dos pro-
dutos disponiveis no mercado, bem
como suas hormas bésicas de aplica-
¢do constam no Especial Inseticidas.

Terminada a Expointer 2005, é
hora de conhecer os melhores agro-
empreendedores premiados em Es-
teio/RS, eleitos pelo voto direto dos
leitores da revista A Granja. A co-
bertura completa da festa de entrega
do prémio Destaques A Granja do
Ano, que reuniu no dia 1° de setem-

bro na Expointer os pesos pesados do
agronegocio brasileiro, consta nas pa
ginas seguintes. A presenca macica de
empresarios, que juntos respondem por
grande fatia do PIB agropecuério do
Pais, € um sinal claro de que as adver-
sidades do agronegécio, e daeconomia
como um todo, precisam ser supera-
das com uni&o e esforco.

E a Expointer deu o exemplo. Foi
considerada por todos como a feira
da superacdo. Embora tenha comer-
cializado menos em relacéo a edicao
de 2004, ha uma forte percepcao en-
tre os agricultores de que o impor-
tante é “reduzir custos e buscar mai-
or eficiéncia na atividade, sem aban-
donar o trabalho naterra’. Essafrase
€ uma pequena amostra do otimismo
dos produtores entrevistados pela
nossa reportagem, como a do arro-
zeiro Janir Ranpelotto, de Formiguei-
ro/RS, que, apesar dos baixos precos
pagos pelo arroz nos dltimos meses,
foi a Expointer em busca de um tra-
tor mais moderno para agilizar o tra-
balho em sua propriedade. S&o exem-
plos como esse que dao ao agrone-
gécio o félego necessério para conti-
nuar crescendo. m
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PRIMEIRA MAO

Fundacéio MT apéia McDia Feliz

A Fundacéo MT participou da campanha McDia Feliz, realizada
em 27 de agosto em todo o Pafs, para ajudar instituicdes que cuidam
de criancas e adolescentes com céncer. A Fundacdo MT doou recur-
sos para a confeccdo de camisetas da campanha que foram vendi-
das no dia do evento. “Acreditamos que, além de produzir e gerar
desenvolvimento tecnolégico para o campo, devemos contribuir com
a melhoria da qualidade de vida das pessoas”, afirmou Hugo de Car-
valho Ribeiro (foto), presidente da Fundacdo MT.

Plantas
medicinais e
aromaticas na
Embrapa

No que depender do mi-
nistro da Agricultura, Ro-
berto Rodrigues, a Embra-
pavai desenvolver umapla-
taforma para explorar os

ombate a

| | setores de plantas medici-
| .o - I nais e plantas aromati-
I falsrﬂcagao WPl 2 O pedido foi feito ~\
ao presidente da Em- ; ~
l Alguns defensivos agricolas l brapa, Silvio Cresta- MJ| to ChaO
I tém sido frequentemente al- I L] comalbazenopo : I
tenci esses
: vos de falsificadores, que : segmentos. paraj u gar 0S
I oferecem ao mercado produ- I |\,e| hor es da Ter ra
] tos de formulagbes desco- I
| nhecidas. O resultado disso | ais de 60 mil quilédmetros percorridos e 319 municipios fo-
| éprejuizo nacertaparaquem | ram visitados pela Comisséo Julgadora do Prémio Me-
I compra! Com o objetivo de | Ihores da Terra em sua 23% edicdo. Os jurados foram conhe-
Il diminui . fl cer de perto como funcionam os equipamentos dos 115 ins-
I Iminuir esse risco, a Bas I critos na maior premiacdo da América do Sul para o setor,
esta lancando uma nova em- uma iniciativa do Grupo Gerdau. Esse aumento é um bom sinal,
: balagem para o inseticida : gahopiniéét)do(vic?pt)re\sig_ent'?séniolr gagmpresa, Frdede:jicoRCS;eerau
ohannpeter (na foto a direita, ao lado do governador do RS, Ger-
I Standak.A embalage_m Cor_]t_a I mano Rigotto). Se levadas em consider acdo todas as edic¢oes, 0s
I com um InovadOI' D|SpOS|t|‘ I numeros sao ainda
vo Antifalsificagcdo (DAF), mais impressionantes.
I que redne a combinag&o de I NEs=SlpErlen(@ EEJIfE
[ I X logi . | dos visitam mais de 4
| varias ec.n.o oglas pata evi- | mil usuarios dos equi-
| tar a falsificacdo. Além do I pamentos participan-
| DAF, contacom outrasinova- | tes,lyiaj ?ndo ‘517 mil
~ 3 quilémetros. Da pri-
| (;oes., como a cor amarelrfl, | : meira edicio até hoje,
I selointerno, lacrecatraca, ré- 1 |3 foram feitas 1.222 ins-
I tulo-bula, entre outras. I g cricdes no prémio.
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Nas maos do dolar

ma ajudinha do ddlar poria fim asdificul-

dades enfrentadas pelo agronegdcio brasi-
leiro. Esta é a opinido do diretor de marketing
para a América do Sul da John Deere, Paulo
Herrmann. “Se o cambio estiver em R$ 2,80 (co-
tacdo de 1 ddlar), ndo tem crise na agricultura”,
atesta. ‘O problema do agricultor é rentabilidade.
N&o é competéncia.” Segundo Herrmann, até agora a
retracéo das vendas no mercado brasileiro de colheitadeiras € de
60% e, em tratores, de 30%. ‘‘E n&do deve haver alteracdo até o final
do ano.” Mas ele se mostra otimista, afirmando que os projetos da em-
presa estdo mantidos inalterados, especialmente a construcdo da nova fabrica
de tratores, em Montenegr o/RS, cujo inicio da producéo estd marcado para julho
e setembro de 2006. -

Milho

transgenico

a vista
Com a aprovacao da Lei da Biossegu- | '_ - L PO
ranca, as multinacionais se apressam & ﬁﬂw al
para disponibilizar produtos ao agricul- & weAREEET el {el{=CRe
tor. A Syngenta sé aguarda a aprova- S B\J! |Ie|ras :
cdo da Comiss&o Técnica Nacional de eﬁdo:igs cooperativ qum
Biosseguranc¢a (CTNBIo0) para lancgar o t 'ﬁ£50 nte na sem R

milho BT 11, resistente as pragas la- ¥
garta-do-cartucho, lagarta-da-espiga e

broca da cana-de-agucar. Do ponto de o S
. . - . Serem'cobrados na moegas Séo filia
vista técnico, o hibrido esta pronto para das 2 OCB 1.400 Cio ﬂlvas agro-

soueira reeber mais 2

RS2 ECD, specuarias, respofsavels'porigua-
se 30% da producée brasileira
de sojag‘que totalizou 64,4
milhdes de tbneladas na

safra 2004{2005.

Jornalismo
especializado

A AGCO do Brasil acredita que o jornalismo especializado no agrone-\
gocio é fundamental para o crescimento da agricultura no Pais. “O pro-
dutor tem acesso a informac¢ées importantes que podem ajudar a incre-
mentar os resultados da lavoura”, afirma o diretor de marketing da Mas-
sey, Fabio Piltcher, que langou a quinta edicdo do Prémio Massey Fer-
guson de Jornalismo. O tema deste ano foi “Historias e Tendéncias da
Agricultura Brasileira”, no qual A Granja venceu na categoria revista

com a reportagem “Carga Pesada — O Peso dos Impostos™. y

eqgue

ay
el’ssn'l'é_ﬂcontratos com amultinacional

~ Que detenha a pateht ’msemer&es e
% na'producao, a
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AQUI ESTA A SOLUCAO

Livro aborda a agricultura de PRECISAO

pa Pecuaria Sudeste— Sao Carlos/SP)
e Carlos Alberto Silva

Gostaria de receber dados biblio-
gréficos sobre agricultura de preci-

sdo para um trabalho que (Universidade Federal de
estamos preparan- LavrassMG). Osresulta-
do. Setiverem como ,,.‘_ull;"‘:\: dos apresentados no li-
meindicar leituraso- “w' vro mostram o esforco
bre o tema, agradeco P - da equipe em sistema-
imensamente. : === tizar e gerar informa-

L eonardo Silva ﬁ’ ¢Oes associadas ao

uso de agricultura de
precisdo no manejo
da fertilidade do
> solo sob sistema
> plantio direto de
== S0ja, na Regido de

Dom Pedrito/RS e

R —Prezado leitor,a |
Embrapa Solos acaba de
lancar uma publicacdo so-
bre este assunto. O titulo _
do livro é Agricultura de oy : Campos Gerais, Para-
Precisdo para o Manejo da : na. SAo mostrados aspectos relevan-
Fertilidade do Solo em Sistema Plan- | tesda agricultura de precisdo, quan-
tio Direto. A obra, de 209 paginas, € | to asua contribuicéo para a otimiza-
de autoria do pesquisador da Embra- | G&o da produtividade agricola com
pa Solos, Pedro Machado, tendo como | Simulténeo monitoramento do impac-
co-autores Alberto Bernardi (Embra- | to ambiental.

Doenca do GREENING

Tenho algumas é&rvores frutife- | cas de como reconhecer os sintomas
ras plantadas em minha proprieda- | nas plantas? Obrigado.
de, todas para consumo interno. No

b Valdemar Barcelos
entanto, nos ultimos tempos, elas

‘n . Rio Claro/SP
tém apresentado doencas, acredito
que seja o greening, que estéo falan- R —Valdemar, o Fundecitrus prepa-
do por ai. rou um material especifico sobreo gre-

Vocés poderiam medar algumas di- | ening, seus sintomas e todas as infor-
macdes da doenca que maispreocupaos
produtores que se dedicam a essa ativi-
dade. De acordo com o estudo, 0 sinto-
mainicial apareceemgeral emumramo
ou galho, que sedestaca pela cor amare-
la em contraste com a coloracdo verde
das folhas dos ramos ndo afetados. As
folhasapresentamcoloracdo amarela pa-
lida, com areas de cor verde, formando
manchasirregulares(mosgueadas). E co-
mumaocorrénciadesntomassemelhan-
tes & deficiéncia de zinco, célcio e nitro-
génio nas folhas dos ramos afetados.
Observa-seainda o engrossamentoecla-
reamento das nervuras da folha, que fi-
cam com aspecto corticoso. Coma evo-
lucdo da doenca, haintensa desfolha dos
ramosafetadose ossintomassurgemem
outros ramos da planta, tomando toda a
copa, secando e matando os ponteiras.
O Fundecitrus pode ajuda-lo com
mais informacdes, no site http://
www.fundecitrus.com.br/contato_br.asp
ou pelo telefone 0800 11-2155.

Como combater
as FORMIGAS
corfadeiras

Sou leitor d'A Granja ete-
nho acompanhado com aten¢do
as matérias sobre refloresta-
mento, pois tenho interesse em
plantar eucalipto. Gostaria de
saber qual é o melhor procedi-
mento para acabar com as for-
migas, ja que tenho esse pro-
blema na propriedade e li que
esta é a principal praga para
gquem cultivaessas mudas. Fico
no aguardo.

Jorge Fonseca
VigosaslMG

R — Caro Jorge, a Voto-
rantim Celulose e Papel da as
dicas para quem quer obter o
melhor resultado do plantio
de arvores, evitando o ataque
de pragas. Uma das ativida-
des mais importantes do flo-
restamento/reflorestamento con-
siste no controle de formigas
cortadeiras atraveés da distri-
buicéo deisca formicida gra-
nulada a granel emtoda a area
destinada ao plantio da flo-
resta, inclusive bordas com
areas de preservacdo e com
lindeiros.

A distribuicéo da isca de-
ver ser feita de forma siste-
matica, com a dosagem de 6
gramas do produto para cada
16 metros quadrados de area,
ou seja, a cada 4 metros de
distancia colocar 6 gramas de
isca, fazendo uma malha em
toda a area, podendo variar
de 1 a 4 kg por hectare, de-
pendendo da infestacdo de
formigueiros. Nao se deve fa-
zer aplicacdo do produto
quando houver movimentagdo
de maquinas e animais na
area. Também nao se deve fa-
zer o combate em dias chuvo-
S0s ou quando o solo estiver
muito Umido.
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Gostariade saber qual aorigem do
trigo. Sei que € muito antiga, mas te-
nho curiosidade em conhecer sua his-
téria, como surgiu 0 grao e como veio
parar no Brasil.

Jodo Alfredo Carvalho
Porto Alegre/RS

R —Caro Jodo Alfredo, quemres-
ponde sua pergunta é a Equipe de Tri-
go da Escola Superior de Agricultura
Luizde Queiroz (Esalg/USP). Elescon-
tam que o trigo é cultivado ha pelo
menos 6 mil anos. J& foram localiza-
dos graos na piramide de Dashur
(construida 3 mil anos antes de Cris-
to) e também nos jazigos de mimias,
no Egito. A origem, no entanto, esta
ligada a varias lendas de quase todas
as religifes. Os egipcios atribuiam o
seu aparecimento a deusa Isis; os fe-

|

Curiosidades sobre a origem do TRIGO

nicios, a Dagon; os hindus, a Brama;
os arabes, a S50 Miguel; os cristaos,
a Deus. Segundo o estudo da Esalq, o
trigo deve ter sido uma das primeiras
culturasque portuguesestentaramplan-
tar no Brasil. A histéria do trigo no
Brasil teve inicio em 1534, quando as
naus de Martim Afonso de Sousa trou-
Xeram as primeiras sementes para se-
rem lancadas as terras da Capitania
de SAo Vicente, de onde foi difundida
por todas as capitanias, invadindo até
a llha de Maraj6, cujas plantacbes se
tornaram, maistarde, famosas. Ostri-
gaisbrasileirosanteciparanm-seaosnor-
te-americanos, argentinose uruguaios,
poiso Brasil foi o primeiro paisameri-
cano a exportar trigo, gracasaslavou-
ras gque teve em Sao Paulo, Rio Gran-
dedo Qul eoutrasregibes, antesdo apa-
recimento da ferrugem.

[
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Cvidados na criacdo de GANSOS

Quero comprar alguns gansos para
iniciar umacriagdo caseira, mas ndo faco
amenor idéase o mang o dessesanimais
€ da mesma forma com a que criamos
gdinhas. Fico grato com quaquer in-
formac&o para que o nosso trabaho
sgjafeito damelhor forma possivel.

Fernando Azevedo
Cascavel/PR

R — Fernando, sua preocupagao
procede, porqueosgansosrealmentepre-
cisam de cuidados diferentes. Um de-
les é ndo colocar na dgua 0s gansos
guevao para o corte, ja que engordam
menos se fizerem exercicios. Ja os que
serdo escol hidos como reprodutores de-
vem nadar justamente para evitar que

ganhem peso, porgue isso prejudica a
fertilidade. No quesito alimentacéo,
eles sdo de facil trato. Como sdo her-
bivoros, costumam pastar pelos cam-
pos, e comem capim, ervas e verduras.
Também podem ser alimentados com
racao. Os gansos recém-nascidos ain-
da requerem uma atencdo. Logo apos
0 nascimento, devemficar 24 horassem
comer. Essesanimaisapresentamgran-
de sensibilidade as condicdes do cli-
ma, como chuva, ventos, frio ou sol
forte. Em média com 20 dias de idade
podem ser soltos. Nunca deixe de veri-
ficar sehé bastante agua para que eles
possambeber e escolhalugaresquete-
nham sombra, onde 0s gansos possam

() ASSINATURA?

seproteger do sol.

O BRAGIL AGRICOLA

A sua
disposicéao

(# ASSINATURAS
Call Center
Ligue gratis
0800-5410526
Grande Porto Alegre
Fone/Fax: (51) 3232-2288
Segunda a sexta,
das 9h as 21h
Séabado, das 9h as 15h

INTERNET
www.agranja.com

Para edicdes atrasadas,
edicdes anteriores,
mudanca de endereco, troca
da forma de pagamento,
ligue para os mesmos
numeros acima.

FALE COM A REDACAO

Existem trés maneiras de
@ vocé entrar em contato com a

redacao: por e-mail, fax ou

cartas.

E-mail: mail@agranja.com

Fax: (51) 3233-1822

As cartas devem conter

assinatura, RG e telefone

do autor.

Envie para Av. Getulio Vargas,

1.526 — Porto Alegre/RS

CEP 90150-004

Por motivo de espacgo ou

clareza, as cartas poderao

ser publicadas de forma

reduzidas. SO poderdo ser

publicadas na edicéo

seguinte as cartas que

chegarem até o dia 18.

DESEJA PRESENTEAR UM
AMIGO COM UMA

Ligue gratis 0800.5410526
Grande Porto Alegre

(51) 3231.2288
amalia@agranja.com ou
www.agranja.com

Para anunciar ligue:

(11) 3331-0488
comercialsp@agranja.com
(51) 3233-1822
comercial@agranja.com
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Safra de verdo a PERIGO

Gostaria de parabenizar arevista A Granja pela exce-
Iéncia, contelido e importancia dos assuntos abordados na
edicdo 680 (agosto 2005). A entrevista com o deputado
Ronaldo Caiado estairreparavel. Com o objetivo de contri-
buir com essa excelente publicagdo, gostaria de transmitir
uma informagdo preciosa para todos os agricultores brasi-
leiros e que A Granja mais uma vez seja umavoz ativa e
combativa contra as politicas agricolas atuais. Apos apre-
sentar meu projeto de custeio para safra 2005/2006 junto
a0 Banco do Brasil, recebi a informagdo que os recursos
de 8,75% ao ano estdo limitados a no maximo R$ 50 mil
por CPF. O que passar disso, fica a critério do setor de
andlise de crédito do banco, disponibilizar o excedente de
R$ 50 mil, a juros que variam, pasmem, entre 1,6% e
1,9% ao més. Isso ndo é regional, vale para o Banco do
Brasil em todo o Pais, 0 que resultara numa quebradeira
em cadeia

Recebi essa noticia agora, no inicio da safra de verédo,
jatendo que amargar um enorme prejuizo com o trigo des-
tasafra, pelo grande nimero de aplicagdes de fungicidas e
do baixo preco de mercado; e outro prejuizo da soja, por
conta da estiagem pronunciada em fevereiro. Agoratemos
gue nos virar para encontrar dinheiro a um custo compati-
vel com aatividade agricola, em vez de dedicarmo-nos aos
preparativos para o plantio do milho e da soja. Eu particu-
larmente caso ndo encontre esses recursos a um custo
compativel com o rendimento daagricultura, estarei sus-
pendendo meus plantios de verdo, assim que termina-
rem aqueles insumos que adquiri a vista (cerca de 25%
do total).

O caso de outros agricultores vizinhos € ainda pior,
porque, se eles pagarem essa parcela de custeio de 10
de setembro, ficam a zero e sem dinheiro para pagar
a parcela do custeio de 10 de outubro; e, se recorre-
rem as empresas de insumos, contraindo dividas com
juros de 1,8% ao més em média, ja se pronunciaram
que simplesmente ndo vao plantar nada. Afirmam que
é prejuizo ficar parado, mas € prejuizo maior ainda

CARTAS FAX E-MAILS

Divulgacao

iniciar uma lavoura com esses custos de capital.

Eu e todos agricultores brasileiros contamos com A
Granja como aliada em mais essa luta contra esse
governo ‘‘ cleptocomunista’ instalado em nosso Pais. Mais
uma vez parabéns pelo excelente trabal ho.

Frederico d’'Avila
Fazenda Jequitiba do Alto — Buri/SP
frederico@fdaagropower.com.br

Exemplo das FUNDACOES

Fique satisfeito ao ler reportagens como a das fun-
dacdes de pesquisa (edicdo de agosto de 2005) e perce-
ber o quanto este Pais cria (ou aperfeicoa) alternativas

para se desenvolver. E aguardo o dia em que 0S NOSs0S

politicos e demais autoridades se inspirarem nainiciati-
va privada para tornar o Brasil realmente um gigante.
Cito como exemplo o trabalho da Fundagdo MT, que j&
langou 19 cultivares de soja. Ou seja, ndo € preciso ficar
esperando apenas pela Embrapa ou por iniciativas de
multinacionais. Como dizem, “quem sabe faz ahora’ ...
Gregorio Alves

Nova Mutum/MT

Acesse www.agranja.com ou mail@agranja.com
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CADERNO H

Hd 20 anos nascia o anudrio A Granja do Ano,
para preencher uma lacuna no mercado
editorial dirigido ao produtor rural

“speech” do presidente da Editora Centaurus,

Hugo Hoffmann, por ocasido dafestividade de en-
trega dos prémios Destaques A Granja do Ano/2005,
que aconteceu durante a Expointer, no dia 1° de setem-
bro, marcando o lancamento do 20° exemplar do anuério
A GranjadoAno.

E ntendemos oportuno registrar nesta pagina o

“Prezados senhoras e senhores

Pois é.

A revista A Granja esta festejando 60 anos.

Por certo, quando nascemos, ao final da SegundaGuer-
ra Mundial, ninguém haveria de apostar que uma revista
editada em Porto Alegre/RS, e dirigida a lida do campo,
fosse emplacar 2005 com leitores espal hados por todo o
Brasil.

Aconteceu.

E, atualmente, somos a revista mais antiga do Brasil.

A Granja nasceu inovadora.

Introduziu no Brasil o forma-
totamanho 21 X 27 cm. Hoje, um
padréo de revista.

Alémdisso, A Granjatambém
introduziu o sistemade vendas por
assinatura.

Indiscutivel mente, desde o
nascimento, A Granja assumiu o
compromisso de sempre registrar
a informacgéo certa, séria, técni-
Ca, prética e atualizada.

Esse compromisso € levado ao pé da letra até hoje,
obedecido edi¢ao apés edicao.

Afinal, sabemos que confianga ndo se impde, mas se
adquire.

Assim, dentro do espirito de permanente inovacao, ha
exatamente 20 anoslangamos 0 anuario A GranjadoAno,
para preencher uma lacuna no mercado editorial dirigido
ao agronegocio.

Lancamos o primeiro exemplar do anuario com uma pro-
postaigual menteinovadora, que aém de prestar servigos per-
manentes ap nosso leitor, durante o ano todo, por meio de
completa relacdo de enderegos de associacles e de empresas
com atividades no setor primario, mostra o perfil de 25 pes-
soas, entidades e empresas, que por voto direto, voluntério e
democrético tinham sido escolhidas para representar 25 dos
mais expressivos segmentos da atividade rurdl.

Assim, A GranjadoAno, com suainiciativainédita,
continua a mostrar jornalisticamente o pioneirismo da-
gueles que estéo alavancando um Brasil Agricola mo-
derno e distribuidor de riquezas.

O anuario A Granjado Ano
€ testemunha da grande
revolucdo tecnologica que
aconteceu no campo

Aqueles que acreditam e fazem girar o resultado e a
renda, através do capitalismo de risco, ou seja, da gestéo
profissional.

O anuéario A Granja do Ano é testemunha da grande
revolucado tecnoldgica que aconteceu no campo. O pro-
dutor rural profissionalizou-se a duras penas. Com avan-
COS e retrocessos. Retrocessos quase sempre ocorridos
em funcdo do clima ou entdo pela incompreensdo dos
eventuais dirigentes de nosso Pais.

Mas o empreendedorismo rural, apesar do excesso e
da escassez da chuva, apesar das estradas esburacadas,
apesar dos portos mal aparelhados, apesar do peso dos
impostos (a cesta béasica tem imposto), apesar da agéo
nefastado M ST, apoiado pelo incentivo, pelacumplicida-
de e leniéncia governamental, vem batendo recordes de
producéo e produtividade, oferecendo total abastecimen-
to interno de géneros alimenticios e alcangcando sucessi-
vos recordes de exportagdo.

Mais que nunca o Prémio Destaques A Granja do
Anotemaimportancia, temavoz
do mercado. E, o mercado, no
momento, por uma série de va-
ridveis, em determinadas commo-
dities, atravessa momento de
apreensdo. S&o desafios pontuais
gue teremos que superar.

Nesse sentido, o anuério A
Granja do Ano continuara dan-
do asuacontribui¢do paraalavan-
car os setores que compdem a atividade agricola.

Neste momento, temos a destacar que somente duas
empresas nestes 20 anos vieram buscar, ininterruptamente,
o troféu Destaque A Granja do Ano. Séo elas: a Kepler
Weber, maior indUstria produtora de silos e equi pamentos
de armazenagem. E a Massey Ferguson, marca multina-
cional e pioneirano Brasil nafabricagdo de tratores.

E algo que as distingue de maneira extremamente
significativa.

Afinal, obter o laurel através do voto ndo é segura-
mente uma tarefa facil. Ha que ter mérito.

Enfim, levar 20 troféus, por certo, merece uma jubi-
lacdo e uma referéncia especial. E mérito multiplicado
por 20.

Com esse objetivo de prestar servi¢co ao nosso lei-
tor, de informéa-1o do comportamento do mercado e re-
gistrar quem € quem no seu segmento de atuagdo, cum-
primos rigorosamente uma missao que nos impusemos
ha 20 anos: oferecer ao produtor rural uma informagéo
séria e atualizada. E, principal mente, uma prestacéo de
servico ao empreendedor do agronegécio.” m
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REPORTAGEM DE CAPA

“INSETICIDAS:

defenda a

ja produtiva &, sobretudo, resulta

o deumalavouralivrede pregase

cas. A acdo de um predador —

sgaum invisivel microrganismo causa
dor de moléstias ou um bem visivel e
repugnante percevejo ou lagarta— cons-
titui-se num atentado devastador a ren-
tabilidade. Portanto, dém de adotar com-
provadas préticas agronbmicas, como a
rotacdo de culturas e o plantio direto, o
agricultor deve lancar m&o da tecnolo-
gia, ou sga, dos defensivos quimicos,
para manter sualavouraasavo. E ain-
dustriabrasileirajadisponibiliza ao pro-
dutor dternativas do que demaiseficien-
te existe na agricultura mundial, como
este especia sobreinseticidasparaasoja
gquearevista A Granja apresenta. Basta
escolher o produto certo e seguir as nor-
mas basicas de aplicacdo. Afinal, uma

Leandro Mariani Mittmann
leandro@agranja.com_

praga ndo devora apenas a sualavoura,
mas também a sua lucratividade.

O professor titular de entomologia
Octavio Nakano, da Escola Superior
Luiz de Queiroz (Esalg/USP), sediada
em Piracicaba/SP, lembra que, com a
explosdo dasojano Pais, apartir doini-
cio dos anos 70, também chegaram os
insetos devoradores. “Atrés da expan-
s30 das lavouras vieram as pragas. Au-
mentou acomidaparadas’, argumenta
Nakano. “Haviaanecess dadede sepro-
teger o cultivo. Os insumos comega-
ram a ser bastante valorizados’, com-
plementa. Segundo ele, no que serefere
a inseticidas, no Pais o segmento et
“tranqiilo ecalmo. Nao precisadegran-
desdescobertas’, justificarse. Afind, se-
gundo ele, salvo ameagas regionais, 0s
dois Unicos tipos de praga que atacam a

sojiculturabrasileirasio aslagartase 0s
percevejos. Portanto, sdo os avos dos
inseticidas do mercado.

Nakano explicaquealagarta-da-soja
(Anticarsia gemmatalis) € a mais f&cil
de se combater, visto que ela se dimen-
ta de folhas jovens, que ficam na parte
superior da planta e, assim, sd80 mais
facilmente atingiveis pelo insticida. Ja
as do chamado complexo plusia, do gé-
nero de mesmo nome (Rachiplusia nu,
Trichoplusia e Pseudoplusiaincludens),
S30 as mais temiveis, visto que se ali-
mentam de folhas mais velhas, que fi-
cam na parte inferior da planta e, por-
tanto, numa regido que nem sempre o0
defensivo atinge. “E s0 mais agressi-
vas’, destaca Nakano.

No caso de percevgos, a situacéo €
maiscritica, revelaNakano, poiso inseto

sud lavoura

Divulgacao




Uma safra de soja de qualidade, leia-se com alta produtividade,
nao serd jamais possivel caso a lavoura receba a visita incomoda
de pragas. Por isso, as vésperas da safra 2005/2006, a revista A Granja
publica o Especial | nseticidas, para que o produtor tenha elementos
ao escolher qual € o melhor defensivo para as necessidades
de sua plantacéo. Como se vera a seguir, alternativas néo faltam

esta sobrevivendo apds a safrada | “Ele ndo va crescer. JA esté crecido”, | do inseticida, o produtor adota um Uni-
sojaporquetem migrado paraasla- | define o professor. Segundo €le, de cin- | co critério ao definir qua produto esco-
vouras de dgodéo. O inssto chega | co a sais epécies de percevgos sSo da | |her: o preco. E, dessaforma, erra. “ Ge-
aatacar stéamacddaherbacea. Isso | nosas a oleaginosa, e suas incidéncias | ramente, 0 mais barato € o mais toxi-
. Sonificaque se mantém “naativa’ | variam conforme aregiéo. co’, justifica. “O produtor tende a es-
até a safra de soja seguinte, onde ja Escolha o produto certo — Naka | colher pelo prego, o que ndo é o certo.”
comega adulto e muito agressivo. | no comenta que, na hora da aquisicdo | Conforme ele, os produtos mais indica-

EXISTEMDUAS FORMAS DEVERUMA I.AVOURA DE SOJA

Asslm... ) O ssrm'

PARA O CONTROLE DE LAGARTAS:

SUMIDAN Thuricide

150 SC
« Piretrdide madermnao « Produto ecolGgico
« AC30 deterrente nas lagartas = AC30 patogenica nas lagartas
« Presenva inimigos naturats « Presenva inimigos naturais
= Efeito sobre percevejios. - Longo penodo residual.

@=d /.y

e e I T L S L L U Agricultura
' 1 & FES ——rm s L wwn = . = b e rane e éﬂﬂﬂﬁsﬂ"ﬂﬂ




REPORTAGEM DE CAPA

dos s80 os da categoria dos reguladores
de crescimento (IGR), que ndo atingem
0s mamiferos, sGo mais ecolgicos e
muito menos perigosos ao aplicador. No
entanto, diz Nakano, custam o dobro dos
inseticidas carbamatos, por exemplo.
“Os produtores mais tecnificados pro-
curam os IGR”, ressalva

O professor aindaadvertequejamais
0 produtor deve usar uma dosagem
aguém da recomendada com aintencdo
de economizar. Além do defensivo ndo
produzir o efeito a que tem potencial,
ainda provocara a resisténcia dos inse-
tos. Afinal, apds uma aplicacdo mal-su-
cedida em razéo da subdosagem, € pre-
Ciso repeti-la, e assm promove aress
téncia da praga — que acabam adaptan-
do seu organismo ao defensivo. Dames-
ma forma, o agricultor deve respeitar
dosagens, caréncias e restrigdes, para
que o gréo ndo se torne invdlido para o
consumo. Por fim, ressdta que jamais
deve-se utilizar produto contrabandea
do ou com procedénciaquendo sgjaido-
nea, pois o produto informal ndo ofere-
ce nenhuma garantia.

Todo o cuidado na aplicacdo — A
cdibracao do pulverizador € um dos pro-
cedimentos mais importantes no preparo
da maquina para a aplicacéo do insdtici-
da, explica o professor adjunto de mé&
quinas e mecanizagdo Ulisses Antunias-
se, da Unesp, campus de Botucatw/SP.
Mas antes de calibrar, o operador deve
verificar o estado doshbicos(pontas). Deve
eliminar casos de entupimentos e substi-
tuir aquelesque estiverem danificadosou
com sua vazdo em desacordo com a
meédia da vazado das demais pontas. Se-
gundo ee, o maisrecomendado é aferir a
vazéo de todas as pontas e optar entre a
substituicao de algumas individuamente
ou de todo o lote. Para isso, adota-se 0
seguinte critério: de posse dosvaoresde
vazéo de todas as pontas, eliminam-se as
entupidas, caculando-se a vazdo média
dosdemais. “ Essamédiaéentdo utilizada
para aidentificacdo das pontas que gpre-
sentam variaco devazéo superior a10%
com relacdo amédiacaculada’, explica

As pontas que se encontram nessa
Situacdo sdo consideradas inadequadas
e devem ser substituidas. Mas o profes-
sor ressalva que se houver mais do que
10% do nlmero de pontas da barracom
problemas de variag8o excessiva de va
z80, o idedl é trocar todo o lote. Como
exemplo, se uma méguina tem 36 pon-
tas e sdo identificadas 5 com grande

Prejuizo: cerca de 70% dos pulverizadores em uso no Brasil apresentam erros de calibracao

variagdo de vazdo, a sugestdo € que e
trogquem todasdeumaso vez. “ Essepro-
cedimento visaevitar que amaquinate-
nha em sua barra um mistura de muitas
pontas novas e usadas, 0 que pode cau-
sar desuniformidade na aplicacdo”, jus-
tificaAntuniasse. Além daverificacdo das
pontas, 0 operador deve ficar atento a
cdibracéo davelocidade, além dos sen-
sores de fluxo e velocidade, no caso das
maquinas com controlador eetronico.

Erro generalizado — Mé&regula-
gem do pulverizador, infdizmente, ndo
€ ago incomum. Mas aregra. Segundo
dados do Projeto | PP (Inspegéo Periddi-
ca de Pulverizadores), realizado pela
Unesp de Botucatu/SP, em torno de 70%
dos pulverizadores em uso ha agricultu-
ra brasileira apresentam mais de 5% de
erro navazdo gjustadadurante acalibra-
¢20. “Esse tipo de erro é facil de evitar,
bastando que o operador ou responsa
ve tenhaos cuidados necessariosnahora
dacalibracdo”, reforcaAntuniasse. “Um
pulverizador inadequado ou mal calibra:
do pode resultar em falhas de aplicagdo
(falta ou excesso do defensivo em de-
terminadas posi¢des no campo), geran-
do falhas de controle ou casos de danos
as culturas’, derta

Além dos erros de cdibracéo, outra
causa de grandes perdas nas aplicacies é
0 uso de volumes e tamanhos de gotas
inadequados aos obj etivos das aplicagles.
Para cada caso, sempre ha um melhor
guste de volume e tamanho de gotas.
“Entretanto, € muito comum observar no
campo que determinada cdibracéo é re-
petidamente usada ao longo da safra, em
todas as aplicagies, sempre com 0 mes-
mo volume e o tipo de ponta’, acrescen-
ta. O Projeto | PP apontou aindaque mes-
Mo as Maguinas quase novas, com ape-

nas um ano de uso, ja comegam a apre-
sentar problemas nos bicos, nos espaca:
mentos entre as pegas, vazamentos, fil-
tros danificados e assim por diante. O
indice de fdhas aumenta de acordo com
aidade média dos pulverizadores,

E importante ressdtar que fahas na
aplicacdo ndo sdo culpa dos equipamen-
tos ou dos fabricantes. Antuniasse res-
sdtaque os pulverizadoresfabricados no
Brasil estdo em conformidade com a
maior parte das normas internacionais.
“Esse problema é notadamente ligado a
fata de cuidados e de manutencéo dos
pulverizadores, visto que as maquinas
quando sdo entregues pelos fabricantes
se encontram em plena conformidade
com os padrdes minimos de qualidade e
funcionalidade’, adverte o professor. In-
clusive aguns fabricantes nacionais ex-
portam para diversos paises. “As magui-
nasdisponiveisnomercadobrasileiro (fa
bricadas no Brasil ouimportadas) podem
ser consideradas bastante adequadas
guando novas’, destaca. “Entretanto,
devido a fdta de cuidados de manuten-
G40 e 0 Uso inadequado, em pouco tem-
po de uso essas méquinas se tornam im-
préprias para o trabaho, requerendo in-
tervengBes de manutencdo para sua rea
dequacdo.” Portanto, muita atencéo ao
encher o pulverizador com o inseticida

A seguir, apresentamos a lista dos
principais inseticidas disponiveis no
mercado. S0 indicagdes das proprias
empresas, e os detalhes de cada pro-
duto foram obtidos do Compéndio de
Defensivos Agricolas — Guia Pratico
de Produtos Fitossanitarios para Uso
Agricola, 72 edicdo revisada e atuali-
zada, 2005, da Organizacdo Andrei
Editora (S0 Paulo/SP).
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REPORTAGEM DE CAPA

| Principio ativo: monocrotophos; Classe: inseticida e acaricida sistémico e de contato; Grupo quimico: organofosforado; Classe toxico-

l6gica: | — extremamente téxico; Inflamabilidade: combustivel; Tipo de formulagdo: solugdo ndo-aquosa concentrada. Corrosividade:
corrosivo ao ferro carbono e tambores de aco inox 304.

Pragas: lagarta-da-soja, lagarta-falsa-medideira, broca-das-axilas, percevejo-verde, percevejo-pequeno, percevejo-marrom e mosca-
branca.

Dosagem: lagarta-da-soja — 0,375 litros/ha; broca-das-axilas — 1,250 litros/ha; percevejo-verde, percevejo-pequeno, percevejo-mar-
rom, lagarta-falsa-medideira e mosca-branca — 0,75 litros/ha. Para pulverizacéo tratorizada de barra, utilizar 145 litros de agua/ha. Nas
aéreas, de 10 a 15 litros de agua/ha.

Aplicagdo: o tratamento deve ser iniciado antes que as pragas atinjam os niveis de danos econdmicos. Usar intervalos de aplicacdo

jamais inferiores a sete dias. Por ser sistémico, ndo usar em lavouras com déficit hidrico, o que diminui a absorcédo pelas plantas e sua

eficiéncia. Pode ser aplicado em intervalos superiores a sete dias, mas se deve fazer uso de inspegOes periddicas para posteriores
aplicagdes, no caso de pragas provenientes das areas adjacentes nédo tratadas. O intervalo de seguranca é de 21 dias.

- i X ; - y e o
Akito (Arysta LifeScience)

Principio ativo: cipermetrina; Classe: inseticida de contato e ingestéo; Classe toxicoldgica: |1 — altamente toxico; Grupo quimico: éster
piretréide; Tipo de formulagdo: concentrado emulsionavel.

Pragas: lagarta-da-soja, lagarta-falsa-medideira, percevejo-da-soja e percevejo-verde-pequeno.

Dosagem: lagarta-da-soja — 50 a 75 ml/ha ou 5 a 7,5 g de ingrediente ativo (i.a.)/ha; lagarta-falsa-medideira — 100 a 125 ml/ha ou 10 a !

12,5 g de i.a./ha; percevejo-da-soja — 300 mi/ha ou 30 g de i.a./ha; percevejo-verde-pequeno — 300 mi/ha ou 30 g de i.a./ha. A calda deve
ser de 200 a 300 litros por hectare.

Aplicagdo: para a lagarta-da-soja, iniciar a aplicacdo quando forem encontradas 20 lagartas/metro linear. O nimero de aplicagGes varia
de acordo com a infestacao, e o intervalo entre elas serd em funcéo da reinfestacéo. Para a lagarta-falsa-medideira, iniciar o tratamento
logo apds a infestagéo, e o intervalo conforme a reinfestagdo. Para o percevejo-da-soja e percevejo-verde-pequeno, o inicio deve se dar
quando houver 4 percevejos maiores que 0,5 cm por pano de batida. O nimero de aplicagbes varia de acordo com a infestacéo, e o
intervalo entre elas serd em funcdo da reinfestacdo. O intervalo de segurancga é de 14 dias.

Atabron 50 CE (Arysta LifeScience)

Principio ativo: clorfluazuron; Classe: inseticida fisiologico inibidor da sintese de Principio ativo: cipermetrina; Classe: insetici-

quitina; Classe toxicol6gica: | — extremamente toxico; Grupo quimico: benzoi- da; Classe toxicolégica: | — extremamente toxi-

luréia; Tipo de formulagdo: concentrado emulsionéavel. co; Grupo quimico — piretréide sintético; Tipo
de formulagdo: concentrado emulsionavel.

Cipermetrina Nortox 250 EC (Nortox)

Pragas: lagarta-da-soja e lagarta-falsa-medideira. Pragas: percevejo-verde.

Dosagem: lagarta-da-soja — 0,10 a 0,25 litros/ha ou 5 a 12,5 g de ingrediente Dosagem: 50 gramas de ingrediente ativo/hec-
ativo (i.a.)/ha; lagarta-falsa-medideira — 0,40 a 0,75 I/ha ou 20 a 37,5 g de i.a./ha. tare ou 200 ml/hectare. Utilizar 300 litros de cal-
Utilizar de 200 a 300 litros de calda por hectare. da por hectare.

Aplicacé&o: aplicar logo no inicio do aparecimento da praga. Repetir apos 10 a 14 Aplicacéo: iniciar a aplicacéo antes de a praga
dias, se necesséario. O periodo de caréncia é de 14 dias. E possivel entrar na atingir o nivel de dano econémico. A caréncia é
lavoura apenas quando a calda estiver seca, cerca de 24 horas apds a aplicagdo. de 30 dias.
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Connect (Bayer CropScience)
Principio ativo: imidacloprido e betaciflutrina; Classe: inseticida sistémico; Classe toxicoldgica: |l — altamente toxico; Grupo quimico:

imidacloprido — neonicotindide; betaciflutrina — piretréide; Tipo de formulagédo: suspensdo concentrada

Pragas: metalico, percevejo-marrom, percevejo-verde e percevejo-verde-pequeno.

Dosagem: metalico — 400 a 500 ml do produto comercial/ha ou 45 a 56,25 g de ingrediente ativo (i.a.)/hectare; percevejo-marrom,
' percevejo-verde e percevejo-verde-pequeno — 500 a 1.000 ml/ha ou 56,25 a 112,5 g de i.a./ha. Em pulverizagdes terrestres, utilizar de
| 200 a 300 litros de calda/ha; e na pulverizacéo aérea, de 10 a 20 litros/ha para micronair e 20 a 30 litros/ha para barra.

Aplicacdo: para percevejos, iniciar a aplicagdo quando for constatada a presenca de 4 percevejos grandes por amostragem, que
consiste em 2 metros lineares da cultura. Para producao de sementes, aplicar quando encontrar 2 percevejos grandes por amostra. No
caso do metdlico, iniciar a aplicacéo logo ap6s o aparecimento da praga e reaplicar se necessario. Fazer no maximo duas aplicacdes por

ciclo da cultura. O intervalo de seguranca € de 21 dias.
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Curyon 550 CE (Syngenta)

Principio ativo: profenofés e lufenuron; Classe: profenofos — inseticidade de contato e ingestdo; lufenuron — inseticida fisiologico; Classe
toxicologica: Il — altamente toxico; Grupo quimico: profenofés — organofosforado; lufenuron — aciluréias; Tipo de formulagdo: concen-

| trado emulsionavel

*i= Pragas: lagarta-da-soja.
Dosagem: 100 a 150 ml/ha. A dose menor devera ser usada na ocorréncia de lagartas menores que 1,5 cm ou no maximo 10 lagartas
grandes por batida. Usar a dose maior quando houver 30% de desfolha ou 40 lagartas maiores que 1,5 cm/batida-de-pano, antes da

a 30 litros/ha.

| florag&o; ou 15% de desfolha ou 40 lagartas/batida, ap6s a floragdo. Na aplicacéo terrestre, utilizar 250 litros de calda/ha, e na aérea 10

Aplicacéo: aplicar guando atingir 30% de desfolha ou 40 lagartas/batida antes da florag&do, ou 15% de desfolha ou 40 lagartas/batida

apos a floragdo. A caréncia é de 35 dias.

Cyptrim (Agripec)

Principio ativo: cypermethrin; Classe: inseticida de contato e
ingestdo; Grupo quimico: piretréide sintético; Classe toxicol6-
gica: | — extremamente toxico; Inflamabilidade: inflamavel 1B;
Tipo de formulagdo: concentrado emulsionavel.

Pragas: lagarta-falsa-medideira.

Dosagem: 60 a 100 ml de produto comercial/ha ou 16 a 25 g de
ingrediente ativo/ha. Utilizar de 100 a 300 litros de calda/ha.
Aplicacdo: o nimero de aplicagdes varia de acordo com a
infestacdo. A pulverizacao deve ser feita logo apds o inicio da
infestacdo. O comeco do tratamento deve ser baseado nos
niveis de danos econdmicos. O intervalo de seguranca é de
30 dias.

Dimilin (Crompton)

Principio ativo: diflubenzurom; Classe: inseticida fisiol6gico
inimidor da sintese de quitina; Classe toxicolégica: IV — pouco
toxico; Grupo quimico: benzoiluréia; Tipo de formulagéo: po
molhavel.

Pragas: lagarta-da-soja.

Dosagem: 60 a 80 g/ha ou 15 a 20 g de ingrediente ativo/ha. O
volume de calda é de 150 litros/ha na aplicagéo terrestre e 15 a
20 litros/ha na aérea.

Aplicacdo: o produto ndo tem acdo de choque e a morte das
pragas ocorre poucos dias apds o tratamento. Por isso, iniciar o
tratamento no inicio do ataque, quando as pragas estiverem na
fase jovem. A caréncia é de 21 dias.

o P

P

(¢}

Divulga' :



REPORTAGEM DE CAPA

Dinafés (Cheminova)

Principio ativo: metamidofds; Classe: inseticida sistémico; Clas-
se toxicoldgica: Il — altamente téxico; Grupo quimico: organo-
fosforado; Tipo de formulagéo: concentrado soluvel.

Pragas: lagarta-da-soja, lagarta-falsa-medideira, percevejo-
marrom, percevejo-da-soja, percevejo-verde-pequeno e broca-
das-axilas.

Dosagem: lagarta-da-soja — 250 ml de produto comercial/ha ou
150 g de ingrediente ativo/ha; lagarta-falsa-medideira, perceve-
jo-marrom, percevejo-da-soja, percevejo-verde-pequeno e bro-
ca-das-axilas — 500 ml de produto comercial/ha ou 300 g de
ingrediente ativo/ha. Utilizar de 200 a 300 litros de calda/ha.
Aplicacdo: iniciar a aplicagdo quando forem encontradas 40
lagartas grandes por amostragem (2 metros lineares da cultura)
ou 4 percevejos grandes. Para producdo de sementes, aplicar
guando encontrar 2 percevejos grandes por amostra. O interva-
lo de seguranca é de 23 dias.

Dissulfan UBV (Milenia)

Principio ativo: endosulfan; Classe: inseticida e acaricida; Clas- |

se toxicologica: | — extremamente téxica; Grupo quimico: éster
do acido sulfuroso de um diol ciclico; Tipo de formulagdo: con-
centrado emulsionéavel.

Pragas: lagarta-da-soja, lagarta-falsa-medideira, curuqueré-
dos-capinzais, lagarta-militar, brocas-das-vagens, vaquinha-
verde, vaquinha-da-batatinha, percevejo-verde, percevejo-ver-
de-pequeno da soja, percevejo-marrom-da-soja.

Dosagem: lagarta-da-soja — 1 litro/ha; lagarta-falsa-medideira,
curuqueré-dos-capinzais, lagarta-militar, brocas-das-vagens,
vaquinha-verde, vaquinha-da-batatinha — 1,4 a 2,1 litros/ha; per-
cevejo-verde, percevejo-verde-pequeno da soja, percevejo-
marrom-da-soja — 1,75 a 2,1 litros/ha.

Aplicacdo: deve ser aplicado puro, em forma de canh&o. A apli-
cacao deve ser feita no inicio do aparecimento da praga. Se
necessario, repeti-la assim que houver reinfestagéo de pragas.
Manter constante vigilancia na lavoura. Por ser um produto de
Ultra Baixo Volume (UBV), devem ser observados com bastante
critério as condicOes de vento e chuva, para que seja feita uma
perfeita aplicagdo. A caréncia é de 30 dias.
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Endosulfan Nortox 350 CE (Nortox)

Principio ativo: endosulfan; Classe: inseticida e acaricida de con-

tato e ingestao; Classe toxicologica: | — extremamente téxico;
Grupo quimico — ciclodienoclorado; Tipo de formulagdo: con-
centrado emulsionavel - EC.

Pragas: lagarta-da-soja, lagarta-falsa-medideira, percevejo-
verde-pequeno, percevejo-verde e percevejo-marrom.
Dosagem: lagarta-da-soja — 175 g de ingrediente ativo (i.a.)/
hectare ou 0,5 litro/ha; lagarta-falsa-medideira — 350 a 437,5 g i.a./
ha ou 1 a 1,25 litro/ha; percevejo-verde-pequeno e percevejo-
verde — 437,5 a 525 g de i.a./ha ou 1,25 a 1,5 litro/ha; percevejo-
marrom — 437,5 gfi.a./ha ou 1,25 litro/ha. Para lagartas, 150 a 350
litros de calda/ha, e para percevejos, 200 litros de calda/ha.
Aplicacdo: lagarta-da soja e lagarta-falsa-medideira — antes
da florada, aplicar quando o desfolhamento for de 30% ou o
numero de lagartas com 1,5 cm for de 40 por amostragem, e
ap6s a florada, quando o desfolhamento atingir 15% e 40
lagartas por amostragem; percevejos — quando houver 4 exem-
plares de 0,5 cm por amostragem para o caso de lavoura de
gréos, ou 2 em lavoura para produgdo de sementes. A carén-
cia é de 30 dias.

Engeo (Syngenta)

Principio ativo: tiametoxam e cipermetrina; Classe: inseticidade de contato, ingestao e sistémico; Classe toxicoldgica: |11 — medianamen-
te toéxico; Grupo quimico: nicotindides e éster-piretrdide; Tipo de formulagdo: concentrado emulsionavel

Pragas: percevejo-marrom, percevejo-pequeno e percevejo-verde.

Dosagem: percevejo-marrom — 220 a 250 ml/ha; percevejo-pequeno e percevejo-verde — 180 a 220 ml/ha. Na aplicagdo terrestre,
utilizar volume de calda entre 150 e 250 litros/ha; na aérea, de 10 a 30 litros/ha.

Aplicacdo: em areas de cultivo comercial, puverizar quando forem encontrados 2 percevejos adultos ou 4 a 5 ninfas maiores de 0,5 cm
(a partir do terceiro instar) por metro linear. No caso de haver ninfas agrupadas em col6nias (primeiro e segundo instares) protegidas no
interior da folhagem, recomenda-se fazer a segunda aplicagdo cinco a sete dias ap6s a primeira, quando as ninfas ja terdo atingido o
estagio adequado para o controle. Utilizar doses maiores em caso de alta populagdo de adultos e ninfas de primeiro instar do dano
preconizado para a cultura. Deve-se realizar levantamentos populacionais a intervalos regulares a partir do inicio da formagao das
vagens. Pessoas sem o equipamento de protegdo individual ndo devem entrar na lavoura no primeiro dia apés a aplicacéo.




Divulgacéo

Fastac 100 (Basf)

Principio ativo: alfacipermetrina; Classe: inseticida de agdo por contato e ingestéo; Classe toxicoldgica: Il — medianamente toxico;
Grupo quimico: piretréide; Tipo de formulagdo: concentrado emulsionavel.

Pragas: lagarta-da-soja e lagarta-falsa-medideira.
Dosagem: 120 ml/ha. Utilizar 150 a 200 litros de calda/hectare. Um litro do produto equivale a 100 gramas de ingrediente ativo de
alfacipermetrina.

Aplicacdo: iniciar a aplicacdo quando as pragas atingirem o nivel de dano econémico, ou seja, 40 lagartas por pano de batida. Repetir
a aplicagdo toda a vez que a infestagcdo atingir novamente esses niveis. O intervalo de seguranca é de 14 dias.

Fury 400 (FMC)

Principio ativo: zetacypermethrin; Classe: inseticida de contato e

Fenix (FMC)

Principio ativo: carbosulfano; Classe: inseticida sistémico;
Classe toxicolégica: Il — altamente toxico; Grupo quimi-
co: metilcarbamato de benzofuranila; Tipo de formulagéo:
suspenséo concentrada para o tratamento de sementes.

ingestdo; Classe toxicoldgica: || — altamente téxico; Grupo quimico:
piretréide; Tipo de formulacgéo: concentrado emulsionavel.

Pragas: lagarta-da-soja.

Dosagem: 10 a 15 gramas de ingrediente ativo/ha ou 25 a 37,5 ml de
produto comercial/lha. A recomendacdo da dose em faixa ocorre em
funcdo do nivel de infestagdo de pragas. O volume de aplicacdo é de
100 a 500 litros/ha. Em aplicagdes aéreas, de 10 a 20 litros/ha.
Aplicac&o: o numero de aplicagdes varia de acordo com a infesta-
cdo da praga. Deve ser aplicado sempre que atingir o nivel de con-
trole de lagarta estabelecido pelo Manejo Integrado das Pragas (MIP).
Manter a lavoura inspecionada. Ao pulverizar, procurar dar boa co-
bertura a toda a planta. A caréncia é de 15 dias.

Pragas: piolho-de-cobra.
Dosagem: 0,75 a 1 litro/100 gramas de semente.
Aplicacdo: o produto destina-se ao tratamento exclusiva-
mente para o plantio. E aplicado diretamente sobre as se-
mentes por meio de maquinas especificas, betoneiras ou
tambores rotativos. No caso de betoneiras ou tambores ro-
tativos, colocar as sementes até dois tercos do tambor, adi-
cionando o produto. Tampar e acionar o equipamento por 3 a
5 minutos. Retirar as sementes e seca-las a sombra.

Gallaxy 100 CE (Du Pont)

Principio ativo: novalurom; Classe: inseticidade de contato e ingestao; Classe toxicologica: |V — pouco téxico; Grupo quimico:
benzoiluréia; Tipo de formulagdo: concentrado emulsionavel.

Pragas: lagarta-da-soja.

Dosagem: 7,5 a 10 g de ingrediente ativo por hectare ou por 100 litros de &gua, ou 75 a 100 ml de produto comercial por 100 litros de
agua.

Aplicacdo: o produto deve ser aplicado em pulverizacdo por meio de bicos conicos. Procurar utilizar equipamentos de pressdo de
trabalho que proporcionem tamanhos de gotas que apresentem pouca deriva. O volume de calda é de 120 litros/ha. Na soja, iniciar a
aplicacdo quando forem constatadas 40 lagartas maiores que 1,5 cm/amostragem. Fazer uma aplicacéo e repeti-la apenas se o nivel
populacional das pragas atingir novamente o nivel de controle, aplicando quantas vezes forem necessarias. O intervalo de seguranca
€ de 53 dias.

Intrepid 240 SC (Dow Agrosciences) Karate Zeon 50 CS (Syngenta)

Principio ativo: lambdacialotrina; Classe: inseticida de contato e ingestao;
Classe toxicologica: |1l — medianamente toxico; Grupo quimico: piretréide;
Tipo de formulagdo: suspensdo de encapsulado-CS.

Principio ativo: methoxyfenozide; Classe: inseticida ace-
lerador de ecdise; Classe toxicologica: |V — pouco toxi-
co; Tipo de formulagdo: suspensdo concentrada.

Pragas: lagarta-da-soja, percevejo-da-soja e vaquinha-verde-amarela.
Dosagem: lagarta-da-soja — 75 ml/ha ou 3,75 g de ingrediente ativo (i.a.)
por hectare; percevejo-da-soja — 150 ml/ha ou 7,5 g de i.a./ha; vaquinha-
verde-amarela — 150 ml/ha ou 1,5 a 2,5 g de i.a./100 litros de agua. Na

Pragas: lagarta-da-soja.

Dosagem: 60 a 90 ml de produto comercial/ha.
Aplicacdo: por ser um inseticida fisioldgico, ndo tem ativi-
dade imediata. Apesar de serem eficientes contra lagartas

em todas as areas de desenvolvimento, as aplicagdes de-
vem ser realizadas no inicio das infestagcdes e em lagartas
de primeiros instares. Doses mais elevadas promovem uma
acdo mais rapida do produto, devendo ser utilizadas em
lagartas em um estagio de desenvolvimento mais avanca-
do. Deve ser aplicado no inicio da infestacéo e aplicar
numa dose maior quando a infestagdo for mais intensa (30
lagartas por batida de pano). Repetir a aplicagéo se neces-
sario. O intervalo de seguranca € de sete dias.

aplicacéo terrestre, usar de 150 a 250 litros de calda/ha, e na aérea de
10 a 20 litros/ha.

Aplicacao: na lagarta-da-soja, aplicar quando houver 40 lagartas por bati-
da-de-pano, ou 30% de desfolha (antes do florescimento), ou 15% de
desfolha; percevejo-da-soja — aplicar quando houver 4 percevejos maiores
que 0,5 cm por batida-de-pano. Em caso de produgdo de sementes, o limite
é de 2 percevejos/amostragem;aplicar quando o dano da vaquinha equivale
a 15% da area foliar. Repetir se observada a reinfestagdo. Para as trés
pragas, realizar até duas aplicac@es. O intervalo de seguranca é de 20 dias.
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Lannate BR (Du Pont)

Principio ativo: metomil; Classe: inseticida sistémico e de contato; Classe toxicoldgica: | — extremamente téxico; Grupo quimico:
metilcarbamato de oxina; Tipo de formulagéo: concentrado soluvel.

Pragas: lagarta-da-soja, lagarta-do-linho, lagarta-militar e broca-das-axilas
Dosagem: lagarta-da-soja — 0,3 a 0,5 litro/ha ou 64,5 a 107,5 g/ha do ingrediente ativo; lagarta-do-linho e lagarta-militar — 0,5 a 1 litro/ha

ou 107,5 a 215 g/ha do ingrediente ativo; broca-das-axilas — 1 a 2 litros/ha ou 215 a 430 g/ha do ingrediente ativo; para todas as

situacdes, 100 a 300 litros de calda/ha.

Aplicacéo: efetuar a primeira aplicagdo quando forem constatados os primeiros focos de insetos. Antes da floragdo — 40 lagartas por

metro linear ou 30% de desfolha; apds a floragéo — 40 lagartas por metro ou 15% de desfolha. Realizar no méaximo trés aplicacdes, e ndo

mais que 6 litros por ciclo de cultura. Na aplicacdo aérea, obedecer ao parametro de no minimo 20 a 30 litros de calda para barra dotada

de bicos e o minimo de 10 a 20 litros para micronair. Os melhores resultados sé@o obtidos quando o combate ocorre no inicio de vida dos g st
insetos. No geral, aplicar doses menores quando quando o intervalo de aplicagéo for curto ou a infestacdo for baixa, e doses maiores
guando as aplicacdes forem mais espacadas ou houver alta infestacdo. O intervalo de seguranga para a soja é de 14 dias.

Lorsban 480 BR (Dow Agrosciences)

Principio ativo: clorpirifds; Classe: inseticida e acarici- |

da nao-sistémico; Classe toxicologica: |l — altamente contato, ingestdo e residual; Classe toxicologica: | — extremamente téxico,
téxico; Grupo quimico: organofosforado; Tipo de s combustivel, corrosivo ao aco maledvel e cobre contendo ligas; Grupo quimi-
formulagéo: concentrado emulsionavel. 4= | co: organofosforado; Tipo de formulagdo: solugdo ndo-agquosa concentrada.

Pragas: lagarta-da-soja e broca-das-axilas.
Dosagem: lagarta-da-soja — 0,25 a 1 litro/ha; broca-
das-axilas — 0,8 litro/ha. Usar de 100 a 300 litros de
calda/ha.

Aplicacdo: para a lagarta-da-soja, tratar quando fo-
rem encontradas 20 lagartas por metro linear. Devem
ser feitas de uma a duas aplicagdes, cujo intervalo
entre as pulverizagdes depende da reinfestagdo. No
caso da broca-das-axilas, aplicar quando encontra-
das 20% de plantas com os ponteiros danificados. O
intervalo entre as aplicacGes é de uma a duas sema- |
nas. A caréncia é de 21 dias.

Pragas: percevejo-da-soja, percevejo-verde, percevejo-verde-pequeno,
percevejo-marrom-da-soja, broca-das-axilas, lagarta-da-soja e lagarta-fal-
| sa-medideira.

Dosagem: percevejo-da-soja, percevejo-verde, percevejo-verde-peque-
| no e percevejo-marrom-da-soja — 0,5 a 1 litro/ha; broca-das-axilas — 0,5
litro/ha; lagarta-da-soja — 0,25 a 0,5 litro/ha; lagarta-falsa-medideira — 0,75 &
litro/ha. ]
Aplicacdo: devem ser usados bicos conicos. Quanto a outros equipamen-
tos, providenciar boa abertura de pulverizacdo nas plantas. O tratamento
deve ser iniciado quando a praga apresentar nivel de dano econdémico e
ser repetido, caso necessario, com intervalos de 15 a 20 dias ou quando a
. boa pratica agricola iniciar. A caréncia & de 23 dias.

s
NeX|de (Cheminova)

AU ! 219 die ® Principio ativo: gamacialotrina; Classe: inseticida com agéo de
sistémico; Classe toxicologica: | — altamente toxico; Grupo contato e ingestdo; Classe toxicol6gica: 111 — mediantemente
quimico: organofosforado; Tipo de formulagdo: solugdo aquo- téxico; Grupo quimico: piretréide; Tipo de formulagéo: sus-
sa concentrada. pensio de encapsulado.

Pragas:

lagarta-da-soja, lagarta-falsa-medideira, broca-das- Pragas: lagarta-da-soja e percevejo-da-soja.

axilas, percevejo-pequeno e percevejo-verde-pe_qu_eno. Dosagem: lagarta-da-soja — 15 ml de produto comercial/ha ou |
Dosagem: lagarta-da-soja e lagarta-falsa-medideira — 250 a 2,25 g de ingrediente ativo (i.a.)/ha; percevejo-da-soja — 25 ml/
300 ml/ha; broca-das-axilas, percevejo-pequeno e percevejo- ha ou 3,75 g de i.a./ha. Utilizar 250 litros de calda por hectare.
verde-pequeno — 500 ml/ha. Nas dosagens recomendadas em Aplicacdo: para a lagarta-da-soja, aplicar quando encontradas,
ml/100 litros de agua, as quantidades de calda aplicadas variam em média, 40 lagartas por pano-de-batida, ou se a desfolha -
em funcéo do desenvolvimento vegetativo das plantas e visam atingir 30% antes da floragdo ou 15% a partir da emissdo das
uma cobertura total. Nos casos mencionados, a quantidade de primeiras flores. Para o percevejo-da-soja, tratar quando forem
calda varia de 500 a 1.000 litros/ha. encontrados 4 percevejos adultos ou ninfas, com mais de 0,5
Aplicacédo: o tratamento deve ser iniciado quando o dano cau- cm por pano-de-batida. Para lavouras de producio de semen-
sado pelas pragas atingir o nivel de significacdo econdmica. Se tes, esse nivel deve ser reduzido para 2 percevejos por pano-
necessario, repetir com intervalos de 15 a 20 dias. A caréncia é de-batida. Fazer no maximo duas aplicacées. O intervalo de se-
de 60 dias. guranca é de 14 dias.

Nomolt 150 (Basf)

Principio ativo: teflubenzuron; Classe: inseticida inibidor de quitina regulador de crescimento de insetos; Classe toxicoldgica: 1V — pouco
téxico; Grupo quimico: benzoiluréia; Tipo de formulagédo: suspensdo concentrada.

Pragas: lagarta-da-soja.

Dosagem: 50 ml/ha. Para aplicacdes aéreas, utilizar de 20 a 40 litros de calda/ha.

Aplicacao: iniciar a aplicagdo quando do inicio da incidéncia das lagartas. Como os produtos reguladores de crescimento dos insetos e acaros
atuam na formacao da quitina, interferindo no processo de muda ou ecdise, os melhores resultados séo obtidos quando, na aplicagdo, a maioria
da populagdo das pragas € jovem, em pleno processo de crescimento. Como conseqiiéncia, a constatagdo da mortalidade das pragas
demanda um certo espago de tempo, atingindo a melhor eficiéncia num prazo de até quatro dias apds a aplicagdo, mesmo sabendo que as
pragas paralisam o processo de alimentacdo logo apos a ingestéo dos produtos. O intervalo de seguranca é de 30 dias.




Orthene 750 BR (Arysta LifeScience)

Principio ativo: acefato; Classe: inseticida e acaricida sistémi-
IV — pouco

co de contato e ingestdo; Classe toxicoldgica:
toxico; Grupo quimico: organofosforado; Tipo de formula-
cao: po soluvel.

Piredan (Du Pont)

Principio ativo: permetrina; Classe: inseticida de contato e inges-
tdo; Classe toxicoldgica: Il — altamente téxico; Grupo quimico:
piretréide; Tipo de formulagdo: concentrado emulsionavel.
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Pragas: lagarta-da-soja, lagarta-mede-palmo, percevejo-verde-
pequeno, broca-das-axilas, percevejo-da-soja, percevejo-mar-
rom, tripes-do-feijoeiro, tripes e lagarta-enroladeira-das-folhas.
Dosagem: lagarta-da-soja e lagarta-mede-palmo — 0,2 a 0,5 kg/
ha ou 150 a 375 g de ingrediente ativo (i.a.)/ha; percevejo-verde-
pequeno e broca-das-axilas — 0,8 a 1 kg/ha ou 600 a 750 g de
i.a./ha; percevejo-da-soja, percevejo-marrom — 0,3 a 0,4 kg/ha
ou 225 a 300 g de i.a./ha; tripes-do-feijoeiro e tripes — 0,5 kg/ha
ou 375 g de i.a./ha; lagarta-enroladeira-das-folhas — 0,6 a 1 kg/

| ha ou 450 a 750 g de i.a./ha. A calda deve ser de 200 a 300 litros
por hectare.

Aplicacdo: deve ser usado em tratamento terrestre, que deve
ser iniciado quando as pragas alcancarem o nivel de dano eco-
nomico. E repetir se necessario com intervalo de 15 a 20 dias. O [
intervalo de seguranca é de 14 dias.

Pragas: lagarta-da-soja, lagarta-falsa-medideira e percevejo-
pequeno.

Dosagem: lagarta-da soja — 40 a 65 ml/ha ou 15,36 a 24,96 g/ha
de ingrediente ativo (i.a); falsa-medideira — 65 mi/ha ou 24,96 g/
ha de i.a; percevejo-pequeno — 130 g/ha ou 49,92 g/ha de i.a.
Para pulverizadores terrestres, aplicar de 100 a 800 litros de
calda/ha; em pulverizag6es aéreas, de 15 a 20 litros/ha no caso

de ultrabaixo volume (UBV) ou 20 litros ou mais na aplicacao

. convencional.
| Aplicacédo: para lagartas, aplicar quando forem constatadas 40

por metro linear ou com desfolhamento de 30% até a floracéo.
Apo6s o inicio da floracdo, quando constatadas desfolhas de

| 15% ou 40 lagartas por metro. Para percevejo, quando consta-

tados 4 por metro em lavouras para consumo ou 2 por metro em
lavouras para sementes. O intervalo de seguranca € de 30 dias.

ngel (Chemmova)

Pragas: lagarta-da-soja.

. Principio ativo: triflumurom; Classe: inseticida fisiologico inibidor da sintese de quitina; Classe toxicolégica: |V— pouco toxico; Grupo
_ quimico: benzoiluréia; Tipo de formulagéo: suspenséo concentrada.

'—r""i Dosagem: 30 ml de produto comercial/ha ou 14,4 g de ingrediente ativo/ha. Utilizar de 200 a 300 litros de calda/ha.
Aplicacédo: deve ser apllcado com equipamentos terrestres. Iniciar a aplicagdo no inicio da infestagéo, quando as Iagartas sdo pequenas

Rimon (Milenia)

Principio ativo: novalurom; Classe: inseticida de contato e ingestéo; Clas-
se toxicoldgica: |V — pouco toxico; Grupo quimico: benzoiluréia; Tipo

de formulagdo: concentrado emulsionavel.

Pragas: lagarta-da-soja.

Safety (Iharabras)

Principio ativo: etofenproxi; Classe: inseticida de con-
tato; Classe toxicoldgica: Il — medianamente toxico;
Grupo quimico: éter piretroide; Tipo de formulacéo:
concentrado emulsionéavel.

Pragas: lagarta-da-soja e percevejo-verde-pequeno.
Dosagem: 35 a 50 ml de produto comercial/ha para

Dosagem: 7,5 a 10 g de ingrediente ativo/100 litros de dgua ou 75 a 100
ml de produto comercial para 100 litros de agua. Utilizar 120 litros de calda

“5, por hectare.

Aplicacdo: iniciar a aplicagcdo quando forem constatadas 40 lagartas
maiores que 1,5 cm por amostragem. Realizar apenas uma aplicacao,
mas repeti-la caso o nivel populacional das pragas atingir novamente o
nivel de controle. E aplicar quantas vezes forem necessérias. O inter-
valo de seguranca é de 53 dias.

a lagarta-da-soja; e 400 a 500 ml/ha para o perce-
vejo-verde-pequeno. Usar de 100 a 250 litros de
calda/ha.

Aplicacé&o: aplicar, via equipamentos terrestres, no
inicio do aparecimento de pragas e repetir, se neces-
séario, com intervalo de 7 a 15 dias. O intervalo de
seguranca € de 15 dias.

Stallion 60 S (Dow Agrosciences)

Principio ativo: gama-cialotrina; Classe: inseticida com acdo de contato e ingestdo; Classe toxicoldgica: |1l — medianamente toxico;
Grupo quimico: piretréide; Tipo de formulagéo: suspensdo de encapsulado (CS).

Pragas: lagarta-da-soja e percevejo-da-soja.

Dosagem: lagarta-da-soja — 40 ml de produto comercial/ha; percevejo-da-soja — 70 ml de produto comercial/ha. Usar 250 litros de calda/
ha. No caso de aplicagcdo aérea, de 10 a 20 litros/ha.

Aplicacdo: para a lagarta-da-soja, aplicar quando se encontrar, em média, 40 lagartas por pano-de-batida ou se a desfolha atingir 30%
antes da floragdo ou 15% a partir da emissdo das primeiras flores. Para o percevejo-da-soja, tratar quando forem encontrados 4
percevejos adultos ou ninfas com mais de 0,5 cm por pano-de-batida. Para lavoura de producdo de sementes, esse nivel deve ser
reduzido para 2 percevejos por pano-de-batida. No maximo duas aplicagdes por ciclo. O intervalo de seguranca € de 14 dias.




REPORTAGEM DE CAPA
Standak (Basf)

Principio ativo: fipronil; Classe: inseticida de contato e ingest@o; Classe toxicoldgica: |V — pouco téxico (corrosivo
a ferro e latéo); Grupo quimico: pirazol; Tipo de formulagdo: suspensdo concentrada para tratamento de sementes.

Pragas: tamanduéa-da-soja, vaquinha-verde-amarela, lagarta-elasmo, piolho-de-cobra, coré, torraozinho e péo-
de-galinha.

Dosagem: tamandu&-da-soja, vaquinha-verde-amarela e lagarta-elasmo — 200 ml de produto comercial para
100 kg de sementes ou por hectare, ou 50 g de ingrediente ativo (i.a.)/100 kg ou ha; piolho-de-cobra — 80 ml/ |
100kg de semente ou 20 g de i.a./100 kg de semente ou ha; coré e torrdozinho — 100 ml/100 kg de semente ou
hectare, ou 25 g de i.a./100 kg ou ha.

Aplicacao: diluir o produto na proporcéo de 1 litro para 2 litros de &gua, e utilizar 0,60 litro de calda quando a dose
recomendada é de 200 ml de produto comercial por 100 kg de semente; 0,30 ml, quando para 100 ml para 100 kg de
semente; e 0,24 ml quando para 80 ml de produto para 100 kg de semente. Usar o produto de forma homogénea sobre
as sementes, utilizando tambor rotativo com eixo excéntrico ou maquinas apropriadas para o tratamento de sementes. ==

Stron (Agripec)

Principio ativo: metamidofés; Classe: inseticida e acaricida sistémico e de ingestdo; Classe toxicolégica: | —
extremamente toxico; Inflamabilidade: inflamavel 1B; Grupo quimico: organofosforados; Tipo de formula-
¢do: concentrado soluvel.

Pragas: lagarta-da-soja, percevejo, percevejo-verde-pequeno e percevejo-marrom.
Dosagem: lagarta-da-soja — 250 a 500 ml de produto comercial/ha ou 150 a 300 g de ingrediente ativo/ha;
percevejo e percevejo-verde-pequeno — 500 a 650 ml de produto/ha ou 300 a 390 g de i.a./ha; percevejo-
marrom — 800 ml de produto comercial/ha ou 480 g de i.a./ha. Utilizar de 200 a 300 litros de calda/ha.
Aplicacao: para a lagarta-da-soja, aplicar antes do periodo de floragdo. Iniciar o tratamento quando for
constatado mais de 30% de area foliar danificado pela lagarta. Ap6s esse periodo, a tolerancia baixa para
15%. No caso de percevejos, aplicar quando a amostragem do pano acusar indice de 4 percevejos maiores .
gue 5 mm por amostragem. O intervalo de seguranca é de 23 dias. .Iﬂ
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Sumidan 150 SC (Iharabras)

Principio ativo: esfenvalerate; Classe: inseticida; Classe toxicoldgica: Il — altamente toxico; Grupo quimico: piretréide; Tipo de
formulagéo: suspensdo concentrada.

Pragas: lagarta-da-soja.

Dosagem: 50 a 65 ml de produto comercial/ha ou 15 a 20,25 g de ingrediente ativo/ha. Usar de 200 a 400 litros de calda/ha.
Aplicacéo: aplicar via terrestre. Iniciar o tratamento quando a praga atingir o nivel de dano econdémico, ou seja, 40 lagartas por pano-de-
batida. Repetir a aplicagcdo sempre que a infesta¢@o atingir novamente esses niveis. O intervalo de seguranca é de sete dias.

Talstar 100 CE (FMC)

Principio ativo: bifenthrin; Classe: inseticida e acaricida de contato e ingestao; Classe toxicologica: |11 — medianamente toxico; Grupo
quimico: piretréide; Tipo de formulag&o: concentrado emulsionéavel.

Pragas: lagarta-da-soja.

Dosagem: 20 a 30 mil/ha ou 2 a 5 g de ingrediente ativo/100 litros de dgua. Em aplicacbes aéreas, de 10 a 20 litros/ha. Na terrestre, o
volume de calda é de 125 a 200 litros/ha.

Aplicacd@o: aplicar quando apresentar 20 lagartas/metro linear ou desfolhamento de 30% antes da floracdo ou 15% apds o inicio da
floragdo. O nimero de aplicacdes varia de acordo com a infestagdo da praga. Deve ser aplicado logo apds o inicio da infestacéo.

Turbo (Bayer CropScience) Thuricide (lharabras)

Principio ativo: Bacillus thuringiensis; Classe: inseticida micro-
biol6gico; Classe toxicoldgica: 1V — pouco téxico; Tipo de for-
mulacédo: p6 molhéavel.

Principio ativo: betaciflutrina; Classe: inseticida de controle e
ingestao; Classe toxicolégica: |l — altamente toxico; Grupo qui-
mico: piretréide. Tipo de formulacéo: concentrado emulsionavel.

Pragas: lagarta-da-soja, lagarta-falsa-medideira e tamandua-
da-soja.

Dosagem: lagarta-da-soja — 50 ml/ha ou 2,5 g de ingrediente
ativo (i.a.) por hectare; lagarta-falsa-medideira — 60 ml/ha ou 3 g

Pragas: lagarta-da-soja e lagarta-falsa-medideira.
Dosagem: 250 a 500 g/ha. As menores dosagens destinam-se
as culturas em inicio de desenvolvimento infestadas por lagar-

de i.a./ha; tamanduéa-da-soja — 200 ml/ha ou 10 g de i.a./ha. Em
pulverizagdes terrestres, utilizar de 200 a 300 litros de calda/ha;
e na pulverizacdo aérea, de 10 a 20 litros/ha para micronair e 20
a 30 litros/ha para barra.

Aplicagao: iniciar a aplicagdo quando houver 40 lagartas por
amostragem (2 metros lineares) ou quando for encontrado, em
média, um tamandua-da-soja adulto/metro linear de soja em plan-
tas com 5 folhas trifolioladas (préximo a floracéo). O intervalo de
seguranca € de 20 dias.

tas recém-eclodidas dos ovos; e as maiores dosagens, as cul-
turas ja bem desenvolvidas, infestadas por lagartas grandes.
Aplicacdo: deve ser usado por meio de equipamento terrestre.
Para preparar a calda, despejar o produto sobre a agua, agitan-
do lentamente até a formagéo de uma calda homogénea, man-
tendo-a sob constante agitagdo e utilizando-a no mesmo dia da
preparacdo. Nao ha caréncias.
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DESTAQUES 2005 A GRANJA DO ANO
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agronegocio brasileiro vi-

veu uma noite de gala em

1° de setembro, durante a
282 Expointer, em Esteio/RS. Pela
20? vez consecutiva, a revista
A Granja laureou os principais ex-
poentes em 25 segmentos da ativi-
dade. Empresas, instituicdes e pes-
soas escolhidas pelo voto direto de
leitores da revista receberam o
Prémio Destaques 2005 A Granja
do Ano. O evento seguido de jantar




décadas premiando os

MELHORES

reuniu, no auditério da Federacao da
Agricultura do Rio Grande do Sul
(Farsul), entre outras autoridades, o
governador gaicho, Germano Rigot-
to, o secretario de Agriculturado Rio
Grande do Sul, Odacir Klein, e o mi-
nistro interino da Agricultura, Luis
Carlos Guedes Pinto. Entre os home-
nageados, distin¢cdo especial para a
AGCO, fabricante dos tratores Mas-
sey Ferguson, e aos silos da Kepler
Weber. Ambos foram vencedores em

todas as 20 edicBes do Destaques.
O Prémio DestaguesA Granjado
Ano constituiu-se em duas décadasem
um verdadeiro referencia das pessoas
e ingtituicOes top em seus segmentos.
Os melhores em seus setores sempre
estiveram namirados holofotesdadis-
tincdo. Mas, nesse caso, os critérios de
escolha sempre foram técnicos, de me-
recimento, cuja funcéo de juiz sempre
coube aosleitoresdarevista. No princi-
pio, apenas por meio do preenchimento

de uma cédula encartada aos exempla-
res de A Granja. Mais recentemente,
com o advento da tecnologia internet,
tornou-se possivel votar pelo site da
revista. Uma facilidade a mais ofereci-
daao|leitor. Mesmo assim, acédulacon-
tinuou sendo disponibilizada. Portanto,
foi pelo voto voluntario, direto e secre-
to do leitor da revista, da forma mais
democrética e justa possivel, que sem-
pre foram eleitos os Destaques A
Granja do Ano. A entrega do prémio
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Autoridades prestigiaram a entrega dos prémios aos melhores do agronegé-c':io em 2005: d esquerda para a direita estdo o vice-presidente da

4

Fiergs, Oscar Raabe, o deputado estadual Jeronimo Goérgen, o governador gaucho, Germano Rigotto, o diretor-presidente da revista A
Granja, Hugo Hoffmann, o ministro interino da Agricultura, Luis Carlos Guedes Pinto, o secretario da Agricultura do RS, Odacir Klein, e o

presidente do Simers, Claudio Bier

sempre ocorreu na Expointer. Inclu-
sive faz parte do calendario oficial
dafeira

O histérico do anuario A Granja
do Ano tem similaridades com o da
revistaA Granja. Ambas as publica-
¢des foram inovadoras em suas pro-
postas. A revista A Granja comple-
tou 60 anos de existéncia, em 2005,
0 gque a constitui narevistacomercial
mai's antiga do Pais em todos os seg-
mentos, ndo apenas o agricola. Mais
do queisso, quando surgiu, em 1945,
langou no mercado brasileiro o tama-

nho-formato 21 cm x 27 cm, em uso
pela norte-americana Time. Essas di-
mensdes hoje sdo adotadas pela qua-
se totalidade das revistas verde-ama-
relas. A Granjafoi pioneiratambém
ao introduzir no Brasil o sistema de
assinaturas. E desde o primeiro nu-
Mmero exerceu 0 compromisso de ofe-
recer ao leitor ainformacao precisae
prética, Séria, técnica e atualizada de
agropecuaria.

Com 0 mesmo espirito de inova
¢a0, exatamente duas décadas atras
nasceu 0 anuario A GranjadoAno.

AGCO e a Kepler Weber con-

quistaram pela 20? vez conse-
cutiva o Prémio Destagues A
GranjadoAno nos segmentos Tra-
torese SiloseArmazenagem, respec-
tivamente. Como foram asUnicas que
ganharam sempre em seus segmen-
tos, também foram condecoradas
com placas comemorativas. “Sao
verdadeiras olimpiadas de vence-
dores’, resumiu o feito das empre-
sas o0 diretor-presidente da

AGCO e Kepler Weber: placas a
quem venceu sempre

EditoraCentaurus, Hugo Hoffmann, que
usou os termos “produz, faz e vence’
paraqualificar asorganizagdes. “ Parands
€ um orgulho”, sintetizou Duilio de la
Corte, diretor comercia da Kepler We-
ber. Para ele, a eleicdo consecutiva em
20 anos € um “reconhecimento dos cli-
entes pelo queaempresafez em 80 anos
no mercado. Osclientesgostam de com-
prar de empresasque sdo lideresemtec-
nologia e premiadas por servicos pres-
tados’, avaliou De la Corte. Normélio

Sua propostafoi preencher uma lacu-
na no mercado editorial dirigido ao
agronegocio. Pelo seu conteldo, o
veiculo mantém-se atual o ano todo,
visto que congrega enderecos Uteis ao
produtor, reportagens sobre a realida-
de etendéncias dos principais setores,
além da opini&o aprofundadados el ei-

Hugo Hoffmann (ao centro), com Duilio
de la Corte (a esquerda) e Normélio
Ravanello (a direita)

Ravandllo, vice-presidentedaAGCO,
fabricante dos tratores Massey Fergu-
son, concluiu que os prémios suces-
sivos por 20 anos se justificam “pelo
trabalho de pessoas que ao longo do
tempo fizeram a histéria de 45 anos
daempresa. Receber o reconheci men-
to é muito gratificante. E um estimulo
para continuarmos lutando para sem-
pre premiarmos o Nosso produtor”, res-
saltou. “N&o aconteceu ao acaso. Tem
estrutura e trabalho por trés disso.”




Daniel Glat, da Pioneer Sementes, falou
em nome de todos os homenageados

tos em 25 segmentos. Em 20 anos, o
anuério constituiu-se numa testemu-
nhadagrande revolucao tecnoldgicaa
gue o0 campo se submeteu nas Ultimas
duas décadas. Em suas paginas, esta
registrada cada detalhe daevolugéo do
maior negdcio daeconomiabrasileira.
E o anuério A Granja do Ano conti-
nuara dando a sua contribuicdo para
alavancar os setores que compdem a
atividade agricola.

Presencas ilustres — A festa de
entrega do 20° Prémio Destaques A
GranjadoAno reuniu presencasilus-
tres do agronegdcio. Uma parte con-
siderdvel do PIB agropecuério
brasileiro esteve no mesmo ambiente
para consagrar os vencedores e com-
partilhar de um jantar amigo. Todos
ouviram as palavras do diretor-exe-

cutivo da Pioneer Sementes, Da-
niel Glat, vencedor no segmen-
to Sementes. Glat falou em nome
dos vencedores. O diretor-pre-
sidente da Editora Centaurus,
Hugo Hoffmann, que publica as
revistasA GranjaeAG Leildes
e 0 anudrio A Granja do Ano,
ressaltou que o Prémio Desta-
gues é entregue a quem produz,
acontece, faz e vence no agro-
negécio brasileiro.

O governador Germano Ri-
gotto tragou um paralelo entre a
282 Expointer e a 20° edigdo do |
Prémio DestaquesA Granjado
Ano, ressaltando a contribuicao
gue arevista sempre ofereceu a
feira. Também observou que a
escolha dos homenageados é feita
pelos eleitores, e cumprimentou os
agraciados. Rigotto se disse um “or-
gulhoso em governar o Rio Grande
do Sul, um Estado que néo se aba-
teu”, apesar das perdas em torno de
70% da safra de verdo em consequién-
ciadaestiagem. Além disso, atua men-
te o preco de venda do arroz, uma
importante cultura do Estado, esta
aquém do custo de produgdo. Mes-
mo com todas as referidas dificulda-
des, a previsdo era de que a comercia-
lizagdo de animais naatual Expointer
superasse a da edicéo de 2004.

Parafinalizar, o governador se uti-
lizou de parte de um texto editorial do
anuério A Granja do Ano parajusti-
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HER
Governador do Rio Grande do Sul Germano

Rigotto, ressaltou a importante contribuigdo que
A Granja sempre deu ao agronegdcio nacional

ficar o quefaz aagriculturabrasileira
seguir sempre em frente, mesmo dian-
te detamanhas atribul agdes, e umaex-
plicacéo para os 25 vitoriosos terem
obtido a distin¢&o. “Para os 25 ven-
cedores do Troféu Destaques — A
Granja do Ano ndo h& tempo ruim
capaz de levar ao desestimulo e are-
ducéo do investimento em novas tec-
nologias no campo, sejana agricultu-
ra ou na pecuaria. Numeros oscilan-
tes, previsdes, estatisticas, délar em
gueda livre, e outras conjunturas que
fazem parte da rotina de qualquer
empresa, nao sdo capazes de fazer
frente ao desafio que toma conta do
agronegocio em 2005: o da supera-

¢d0.” Foi muito aplaudido.




DESTAQUES 2005 A GRANJA DO ANO

Mauro Cesar de
Faria, da
Castrolanda, recebe
o troféu ‘‘Destaque
Pecuéaria de Leite”,
do secretério da
Agricultura do RS,
Odacir Klein

Luis Adriano Teixeira, da Agro-
Pecuaria CFM, recebe o troféu
“Destaque Pecuaria de Corte”, do
ministro interino da Agricultura, Luis
Carlos Guedes Pinto

Lila Franco Tellechea,
da Cabanha
Paineiras, recebe o
troféu “‘Destaque
Equinos’, do
governador do RS,
Germano Rigotto

Armando Garcia de Garcia, da Cabanha
Cerro Coroado, recebe o troféu
‘‘Destague Ovinocultura’, do deputado
estadual (PP) Jer6nimo Gorgen

Alfredo Ihde, da Merial,
recebe o troféu “Destaque _

Defensivos Animais”, do L e
vice-presidente da Fiergs, T e o)
Oscar Raabe

Ivo Marega, da Tortuga, recebe o troféu
‘““Destaque Nutricdo Animal’’, do presidente
do Simers, Claudio Bier




Normélio
Ravanello, da
AGCO do Brasil,
recebe o troféu
‘‘Destaque
Tratores”, do
diretor-presidente
da revista A Granja,
Hugo Hoffmann

Daniel Glat, da Pioneer Sementes, recebe o
troféu ““Destaque Sementes”’, de Germano
Rigotto

Fabio Hayshida, da
Semeato, recebe o
troféu ‘‘Destaque
Implementos de
Preparo de Solo e
Plantio’”’, de Luis
Carlos Guedes Pinto

Celso Farjado, da Bunge Fertilizantes, recebe
o troféu “‘Destaque Adubos e Corretivos’’, de
Odacir Klein

Epitacio Barzotto, da
Fockink, recebe o troféu
‘‘Destaque Sistema de
Irrigacéo’, de Jer6nimo
Gorgen

Valentino Rizzioli, da New Holland
(CNH), recebe o troféu ““Destaque
Méquinas de Colheita’”’, de Oscar
Raabe




DESTAQUES 2005 A GRANJA DO ANO

Duilio de la Corte,
da Kepler Weber,
recebe o troféu
‘“‘Destaque Silos e
Armazenagem’’, de
Hugo Hoffmann

Antbnio Carlos Costa, da Syngenta,
recebe o troféu ‘““Destaque Defensivos
Agricolas’, de Claudio Bier

Antbnio Baltar Jr., da
Ford, recebe o troféu

/w“f o 5 ‘“Destaque pick-ups’, de
R e Luis Carlos Guedes Pinto

Sérgio Triska, da DaimlerChrysler, recebe o
troféu ““Destaque Caminhdes’, de Germano
Rigotto

Agricola, recebe o troféu
‘“Destaque Produtor de
Milho™”, de Jerénimo
Gorgen

Arlindo Moura, da SLC ’

Erico Ribeiro, da Cooperativa Extremo Sul,
recebe o troféu ‘‘Destaque Produtor de
Arroz’, de Odacir Klein




Antdnio Miolo, da
Vinicola Miolo,
recebe o troféu

‘‘Destaque
Produtor de
Vinho, de
Germano Rigotto

Ademar Pedron, da C. Vale, recebe o troféu
‘“‘Destaque Produtor de Trigo”, de Claudio
Bier

Kepler Euclides, da
Embrapa, recebe o troféu
‘‘Destaque Pesquisa
Agropecuéria’, de Luis
Carlos Guedes Pinto

Sérgio Luiz Panceri, da Coamo, recebe
o troféu ‘‘Destaque Cooperativismo’,
de Odacir Klein

Ricardo Conceicao, do
Banco do Brasil, recebe
o troféu “‘Destaque
Banco’’, de Jerénimo
Gorgen

Normélio
Ravanello, da
AGCO do Brasil,
recebe de Hugo
Hoffmann placa
comemorativa aos
20 anos de vitéria
consecutiva da
empresa no
segmento Tratores

Duilio de la Corte, da Kepler
Weber, recebe de Hugo Hoffmann
placa em homenagem aos 20 anos
consecutivos de vitéria da empresa
no segmento Silos e Armazenagem |
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A feira da
¥ SUPERACAO

Cristine Pires
cristine@agranja.com
Fotos: Inés Arigoni

N&ao tem tempo ruim que
tire a determinacéo do
produtor de buscar
alternativas para vencer
a crise. A Expointer 2005
€aprova dessa
superacdo. Os problemas
de precos baixos das
commodities, a
desvalorizacdo do dolar
diantedoreal ea
estiagem, aliados a chuva

intensa que marcou 0s
nove dias de feira,
viraram desafios.
Os agricultores buscaram

alternativas para
potencializar resultados,
diminuindo custos e
aumentando a
produtividade




apenas escolher os curscs

s duas Ultimas safras de soja
ndo foram das melhores para
o produtor Nelso Renato Tre-
visan. A lavoura de soja, que divide
espaco com as culturas do milho, gi-
rassol e trigo, foi prejudicada ndo s6
pelos precos baixos, mas principal-
mente pelaestiagem que atingiu o Rio
Grandedo Sul. Trevisan viuacolhei-
ta de sua propriedade, em Santo An-
gelo/RS, cair de 40 a 50 sacas por
hectare para algo em torno de 8 a 10
sacas por hectare. Na safra 2003/
2004, a quebraficou em 50%. Longe
de desanimar, o produtor foi buscar
solucBes para melhorar a produtivi-
dade, e no ano passado ja adquiriu
uma plantadeira. O financiamento
com prazo de cinco anos e juros fi-
X0s permitiu que ele comprasse um
pulverizador durante a Expointer
2005. “Agora vou poder melhorar a
qualidade da aplicac&o do defensivo.
Estamos apostando que aproximasa-
fravai dar certo”, afirmaele.
A mesma certeza € compartilhada

por agricultores e empresas de mé&
quinas e implementos agricolas que
participaram da Expointer 2005, que
aconteceu de 27 de agosto a 4 de se-
tembro, no Parque de Exposi¢iesAs-
sis Brasil, em Esteio/RS. Os agricul-
tores literalmente driblaram o mau
tempo para conferir as novidades da
feira. Além dachuva, que marcou pre-
senga praticamente em todos os dias
de exposicéo, os produtores enfren-
taram também os precos baixos das
commodities, os problemas de cam-
bio e a quebra da safra em funcéo da
estiagem. “Levando em conta todos
esses fatores, podemos afirmar que
o resultado é positivo”, afirmao pre-
sidente do Sindicato das Industrias de
Maguinas e Implementos Agricolas
(Simers), Claudio Bier.

O setor movimentou R$ 135,2 mi-
IhGes, o equivalente a 55% do total
vendido no ano passado. “Mesmo
com a queda, o percentual alcancado
em relac@o a 2004 € maior do que 0
registrado por outras feiras brasilei-

ras, onde as vendas foram 50% me-
nores neste ano em comparagdo com
0 ano passado”, destaca 0 governa-
dor do Rio Grande do Sul, Germano
Rigotto. A mudanca deste ano ficou
por conta do perfil do comprador.
Bier explicaque os pequenos produ-
tores, por meio de cooperativas e as-
sociagoes, foram as compras juntos
para conseguir melhores precos. “E
diferente de outras edi¢des, quando
o comprador vinha por meio de ban-
cos comerciais’, afirma o presiden-
te do Simers.

Prova disso é o crescimento sur-
preendente da participacdo do Banco
Regiona de Desenvolvimento do Ex-
tremo Sul (BRDE), que aumentou em
110% o volume de contratos em com-
paracéo com 2004, liberando, nestaedi-
¢80, R$ 12,4 milhdes. Osfinanciamen-
tos foram decisivos para o produtor
poder fechar negécio. Asliberagdes de
recursos para a compra de animais e
equipamentos somaram R$ 27,2 mi-
Ihdes pelaCaixaRS; R$ 10,13 milhdes,

Seu Neri fol aluno do SENAR

& aumenton em 5x

sua produgio de leite.
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Facilidade no financiamento permitiu que
Trevisam adquirisse um pulverizador
durante a Expointer

pelo Banrisul; e R$ 14,1 milhdes, pelo
Sicredi. A Agéncia Agronegocios do
BB recebeu 1.240 pedidos de fi-
nanciamento, no valor de R$ 34
milhdes.

Espaco para os pequenos — A
agriculturafamiliar também obteve bons
resultados e vendeu R$ 286.161,00.
Este ano, os pequenos produtores
ganharam um pavilh&o especial, uma
das melhoriasfeitas no parque. O novo
€spaco representou um movimento
inesperado para Genuino Fin, que
planta orquideas em Santa Rosa/RS.
“O ndmero de visitan-
tes mais do que dobrou
em comparacéo com o
ano passado”, comemo-
ra ele. As feiras sdo o
principal mecanismo de
venda para a familia
Fin. Somente no ano
passado, o orquidario
esteve presente em 36
exposicoes.

O pavilhdo também
trouxe bons resultados
para Claudio José
Falkoski, que participa
da feira pela segunda

EXPOINTER 2005

vez. “Além disso, o publico tem dado
maisvaor aagriculturafamiliar”, acre-
dita. Falkoski tem uma producéo or-
ganicaem 1,5 hectare do sitio ecol 6-
gico, localizado em Dois Irm&os/RS.
Com a gjuda da esposa, Claudete, e
osfilhos Giovane e Claudiane, ele cul-
tiva 18 tipos de hortigranjeiro em va-
sos. O sistema garante que as verdu-
ras fiquem vivas por 15 dias, 0 que
amplia o prazo de consumo.

A venda éfeitadireto naproprie-
dade e também por telentrega. Sao
plantadas ainda arvores frutiferas,
€ 0 que ndo é vendido in natura vai
paraindustrializacdo, gerando lico-
res, geléias e compotas. O fatura-
mento médio da propriedade varia
de R$ 2 mil aR$ 3 mil. Parao dele-
gado do Ministério do Desenvolvi-
mento Agrario, Nilton Pinho de
Bem, estes sdo exemplos de que a
agriculturafamiliar amplia cadavez
mais seu espaco. “A qualidade dos
produtos ndo deixa nada a desejar.
Além disso, temos variedade e pre-
¢O0 baixo”, ressalta.

O pavilhdo daAgricultura Fami-
liar esta entre as melhoriasfeitas no
parque, que incluem também a co-
bertura do Boulevard Nacional, as
pavimentacfes na area de exposicao
de méaquinas e implementos agrico-
las, as 2 mil vagas a mais no estacio-
namento e a nova Central de Im-
prensa (que sozinha recebeu inves-
timentos de R$ 750 mil da Gerdau).
Somente o Simers aplicou R$ 980
mil paraqualificar a Expointer 2005.
Este ano o parque recebeu ainda
mais dois transformadores, para
ampliar a rede de energia, a pavi-
mentacdo de cerca de 80 metros e
um pogo artesiano.
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Claudio Falkoski expds uma novidade no pavilhdo da
agricultura familiar: hortigranjeiros cultivados em vasos

]

Para 2006, o Simers pretende am-
pliar as areas asfaltadas dentro do par-
gue destinadas as maguinas e também
fazer o asfaltamento da BR-116 até o
portdo 13. O governo do Estado vai
esperar a concluséo do plano-dire-
tor, que sera feito por entidades de
engenharia e arquitetura, para pro-
mover o0 melhor ordenamento da ur-
banizag&o da area da Expointer. “O
plano-diretor vai balizar todos osin-
vestimentos no parque daqui para a

il

[
Claudio Bier, do Simers: ‘‘levando em

conta todos os fatores, o resultado da feira
€ positivo”

frente”, informa o governador Ger-
mano Rigotto.

Lancamentos paratodos os bol-
sos — Nao é s6 o produtor gque se
prepara para enfrentar os tempos de
adversidade. Quem trabalha com o
agronegocio esta sempre se moldan-
do ao mercado. E assim que as em-
presas de méaquinas e implementos
agricolas trabalham para minimizar
os impactos negativos dos tempos de
crise no setor. As proprias feiras,
mesmo com menor volume de neg6-
Cios, servem como um canal de rela-
cionamento estreito com o agricultor e
0 palco para apresentar as novidades.

Esse esforco da certo. Mesmo
com dificuldades na comercializacéo
do arroz, em func&o do preco, o pro-
dutor Janir Ranpel otto, de Formiguei-
ro/RS, foi & Expointer para encontrar
um trator que caiba no seu orcamen-
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to. O mesmo fez Tiago Cadore, que
planta soja em Pejucara/RS. Para au-
mentar a produtividade dalavoura, o
produtor decidiu investir na compra
de um pulverizador. Nafeira, encon-
trou prazos e pregos promocionais e
até mesmo equipamentos mais bara-
tos e com diversas funcdes, desen-
volvidos para aumentar a produtivi-
dade e reduzir custos.

A Massey Ferguson levou para a
Expointer 2005 dois novos produtos.
O trator MF5290, 100% nacional,
apresentagrande versatilidade no pre-
paro do solo e plantio, recomendado
paraéreas sistematizadas de arroz, si-
lagem etratosculturais. O MF680 HD
€ especifico para a cana, ja que as
caracteristicas sdo ideais para condi-
¢Oes de trabalho severas. “A aceita-
¢do dessas maquinas tem sido muito
boa’, comemora o gerente de marke-
ting da AGCO, Paulino Jeckel. “Te-
MOS gue pensar que essa crise é ci-
clica. Precisamos ter visdo de longo
prazo”, defende.

A Kepler Weber comeca a reto-
mar as vendas. Um dos destaques é
a linha de secadores ADS, um dos
principais|lancamentos da Kepler na
Expointer. “Em agosto, comegou a
aumentar a demanda por projetos e
produtos’, revela Duilio de La Cor-
te, diretor comercial daempresa. De
acordo com ele, a retracdo do mer-
cado interno € momentanea e depen-
de da equalizacdo das dividas e de
novas linhas de financiamento para
o produtor.

A CNH investiu em umanovali-
nha de tratores para poder alterar os
custos e oferecer um equipamento

Vitrine de tecnologia: Janir Ranpelotto e o filho foram a Esteio
em busca de um trator que coubesse no orgamento da familia

Expositores de maquinas e implementos agricolas comercializaram R$ 135,2 milhdes neste
ano, o equivalente a 55% do total negociado em 2004

linha TL, que chega com quatro
modelos e seis versdes. “A qualida-
de New Holland ndo muda, e anacio-
nalizacdo dos componentes garantiu
maquinas mais baratas”, afirma o
gerente da Unidade de Negécios CBU
Sul, Luiz Feijé. A CNH trabalhacom
aprevisdo de recuperacao do setor a
partir de 2007.

Maquinas com foco na produ-
¢do — A John Deere levou para a
Expointer acolheitadeiraCTS 1650,
especifica para o arroz. O equipa-
mento, antes produzido apenas nos
Estados Unidos, chegaagoraao Bra-
sil como um novo conceito para a
colheitamecanizadado arroz. “E uma
maquinadealto rendimento e que apre-
senta um ganho substancial”, afirma
o gerentedivisional de vendas daJohn
Deere, Paulo Kowalski. Outranovida
| deéalinhadeplan-
tadeiras da série
2100, guetem como
caracteristica a pre-
cisdo nadistribuicao
de sementes.

A Semesto apos-
tou nas maquinas
multiplas para o
plantio. Osequipa-
mentos adaptam-se
adiversas culturas,
como trigo, aveia,
milho, sojaefeijéo.
“Os pequenos pro-
dutores sdo os que
estdo comprando

mais, em funcdo da necessidade de
aumentar a competitividade”, diz o
gerente de assisténcia técnica da Se-
meato, Jalsomir Brunetto. Ele espe-
ra que, a partir da préxima safra, o
mercado comece a reagir.

A Pagétambém espera que o0s pro-
Ximos meses sejam de reversao do
cendrio atual e que haja a retomada
das vendas de equipamentos de ar-
mazenagem e secagem. “Aguarda-
maos pel as deci sdes do governo quan-
to aos precos dos produtos e linhas
de financiamento mais ageis, para
poder reverter perda da reducéo das
vendas ocorridas neste primeiro se-
mestre”, diz o supervisor comercial
da empresa, Amilcar Rostro Janior.

A Montana acredita que atendén-
cia é de estabilizacdo e que as ven-
das comecem a acontecer aos pou-
cos. Enquanto isso, aempresade pul-
verizadores agricolas, que fez uma
joint venture com a Landini, vai co-
megcar a fabricar tratores a partir de
marco de 2006. “ Est&o sendo homo-
logados os modelos de 140 e 165
CVs’, informa o supervisor daMon-
tana no Rio Grande do Sul, Renato
Bragagnolo. Para a Expointer, aem-
presa trouxe o langamento Parrudi-
nha 4X2 com abertura de bitola, um
pulverizador que faz o espagamento
das entrelinhas conforme a cultura.

Mas ndo séo apenas as maquinas
e implementos que chamam a aten-
¢ao dos produtores rurais. As novas
tecnologias também sdo procuradas
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por quem visitaafeira. A CasadaTec-
nologia, montada pelaEmbrapa, apre-
sentou alguns langamentos, como a
cultivar de arroz Queréncia, trés cul-
tivares de cevada, tecnologias para o
monitoramento e manejo de florestas
e o0 cadastro viticola. Entre as novi-
dades, foi apresentada aindauma ces-
taque facilitaacolheitado figo ere-
duz praticamente a zero as perdas na
colheita da fruta, que chega a 40%.

Outro destaque da feira foi a
Ranger Farroupilha, modelo especial
desenvolvido pela Ford especial-
mente para quem toma chimarréo.
O console é preparado para receber
acuia e agarrafa térmica, sem que
elas virem. A picape também levao
selo Farroupilha. “Apesar de ser
voltada para o mercado galicho, ja
recebemos pedidos de outros Esta-
dos que tém o hébito do chimarrao,
como Santa Catarina’, conta o ge-
rente regional da Ford, Oswaldo
Ramos Jr.

Palco de reivindicagbes — A
Expointer ndo foi palco s6 paralan-

Espaco para o chimarr&o: nova Ford Ranger Farroupilha foi a novidade especial
desenvolvida pela montadora para os gauchos

¢camentos. O Parque de Exposicdes
Assis Brasil tornou-se também um
férum de debates e de reivindicagbes
do setor. O ministro daAgricultura,
Roberto Rodrigues, saiu com uma
extensalistade pedidos. O presiden-
te da Federagdo dos Trabalhadores

na Agricultura (Fetag), Ezidio Pi-
nheiro, solicitou maior protecao na
hora de comercializar a safra e a
concessao de incentivos para que o
setor se torne mais competitivo. A
entidade também pediu que os pro-
dutores figuem liberados para plan-

CASA RURAL. A solucao para a
reducao dos custos do produtor rural.
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s vencedores da 23? edi¢cdo do

Prémio Melhores da Terra, con-
cedido pelo Grupo Gerdau, foram co-
nhecidos em 27 de agosto, primeiro
dia da Expointer 2005. Este ano, a
maior premiacdo da América Latina
para o setor recebeu 115 inscricdes:
39 na categoria Destaque; 25, na ca-
tegoria Novidade; e 51, na categoria
Pesquisa e Desenvolvimento. A novi-
dade ficou por conta dos dois prémios
especiais, um para Tecnologia
Adaptada e ou-
tro para Novas
Tendéncias.

Categoria

Destaque

Troféu Ouro
Semeadora-
adubadora Per-
sonale Drill 21,
da Semeato/RS
(foto ao lado) —
Permite a utili-
zacao de componentes de acordo com
as necessidades de cada agricultor.
O equipamento adapta-se as diferen-
tes condicdes de cobertura de solo e
topografia. Opera com sementes grau-
das, mildas e pastagens de forma
qualificada.

Troféu Prata

Plantadora de cana semiautoma-
tica PCSA-2/2, da Civemasa Imple-
mentos Agricolas/SP.

Prémios Especiais
Tecnologia Adaptada — Rotor Axi-

Conheca os Melhores da Terra

al, da Masal/RS — Equipamento adap-
tavel a diferentes tipos e modelos de
colhedoras autopropelidas de fluxo ra-
dial. O componente substitui com van-
tagens o saca-palhas, responsavel por
separar o grao da palha. O produto me-
Ihora o desempenho das colhedoras
mais antigas, além de prolongar sua
vida atil. Também aumenta a capacida-
de operacional da colhedora.

Novas Tendéncias — Kit para taxa
varidvel em semeadoras, adubadoras
e aplicadores de
corretivos, da
Oleohidraulica
Verion/SP — Dis-
positivo que admi-
nistra e comanda a
rotacdo de motores
hidraulicos de acio-
namento dos dosa-
dores de sementes,
fertilizantes e cor-
retivos. Sua utili-

- zacgao possibilita
regulagens mais faceis e precisas.

Categoria Novidade

Troféu Ouro

Avido BEM 202A Ipanema, da Embra-
er Neiva/SP (foto a direita, no alto) —
Primeiro avido agricola no mundo ho-
mologado a operar com &lcool hidrata-
do. A utilizacdo do avido a alcool reduz
em 60% os custos com combustivel se
comparado ao modelo movido a gasoli-
na. Além disso, o alcool é menos poluen-
te, renovavel e de producdo nacional.

Troféu Prata

Arrancador de soqueiras de algo-

déo JF Cotton 100, da JF Maquinas
Agricolas/SP, e Secador de gréos
ADS, da Kepler Weber/RS,

Prémio Especial

Agricultura Familiar — Motoculti-
vador Tragdo Integrada, da Agritech
Lavrale (SP) — ldeal para a mecani-
zacao da exploracdo da economia fa-
miliar. Sua utilizacdo como fonte de
poténcia para o acionamento de car-
retas, plataformas, distribuidores de
corretivos e fertilizantes, aplicadores
de defensivos e semeadoras qualifica
e reduz a méao-de-obra.

Categoria Pesquisa e Desenvol-
vimento

O trabalho da Universidade do Chi-
le “ Desenvolvimento de um Setor de
Impacto Nao-Destrutivo para a Deter-
minacdo da Dureza de Frutos em Li-
nha de Manipulagdo”, de lan Homer
Bannister, venceu na categoria profis-
sional. No nivel estudante, o trabalho
vencedor foi 0 “ Mecanismo para Adu-
bacdo Pontual em Cobertura em Sste-
ma de Plantio Direto”, do académico
Natanael Takeo Yamamoto, da Univer-
sidade Federal de Vicosa/MG..

tar soja transgénica com sementes
proprias. “ Estamos trabal hando para
gue isso acontegalogo, com a publi-
cacdo de um decreto, autorizando o
uso da semente produzida pelo pro-
dutor”, garantiu o ministro. Para Ro-
drigues, a Expointer € uma mostra
de que mais umavez o agricultor se
lanca com determinacédo e firmeza
para vencer a crise passo a passo.
O governador do Rio Grande do
Sul, Germano Rigotto, também apre-
sentou seus pedidos, lembrando que
a agricultura gatcha sofreu com a
pior estiagem dos Ultimos 60 anos.
Entre as necessidades dos produto-
res, esta a liberacdo de aportes fi-
nanceiros diferenciados para que
possam recompor a capacidade de

investimento. O governador reivin-
dicou gque a taxa de juros seja a de
crédito rura (8,75%) e que haja revi-
s80 do volume de recursos destinados
a0 custeio desta safra, entre outras rei-
vindicacOes. Para o presidente da Fe-
derac8o daAgriculturado RS (Farsul),
Carlos Sperotto, é preciso que os re-
cursos do crédito rural ndo tardem a
chegar ao produtor. “ Muitas vezes che-
gam depoisdasafrainiciada, sendo ain-
dainsuficientes paraatender asdeman-
das. Sem falar no custo a juros incom-
pativeis com a capacidade do mutua
rio”, aega

Qualificacdo paraosjovens—As
licBes e dificuldades do dia-a-dia no
campo também sdo acompanhadas de
perto pelos jovens que vivem no meio

rural e que visitaram afeira. “Precisa
mos nos qualificar cada vez mais para
termos sucesso na agricultura’, afirma
Mércio Joel da Silva Silveira, um dos
19 alunos do curso de auxiliar de agri-
cultura da primeira Unidade Rural da
Fundacdo Pescar, em Mostardas/RS. A
iniciativado Servico Naciond deApren-
dizagem Rural (Senar/RS) dacapacita-
¢ao técnica, com aulas préticas e tedri-
cas dentro da fazenda. “ Esses garotos
estdo se profissionalizando no campo”,
destaca 0 mantenedor da unidade, Ed-
gardo Velho, que busca patrocinio para
poder continuar e incrementar o proje-
to. Os 12 cursos sdo abrangentes e vao
de cultural geral e cidadania, passando
por toda a formacéo técnica, do trator
acolheitadeira. m
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Opcoes nao vao faltam para os produtores de arroz na safra 2005/2006.

| nstituicdes e empresas de pesquisa tém novidades que prometem aumentar a

produtividade da lavoura, tanto nas areas irrigadas quanto de sequeiro.

Os lancamentos sdo sempre bem-vindos, mais ainda, porém, em um momento em que

rendimento é fundamental para enfrentar os baixos valores pagos pelo cereal

alto potencial de producdo é
um tragco comum entre as no-
vas variedades de sementes de

arroz que o produtor encontrard para a
safra 2005/2006. A téo buscada produ-
tividade ganhaum papel aindamaisim-
portante para quem investe no plantio
desse cered. Colher mais por hectare
representa a oportunidade de amenizar
0s impactos dos baixos precos pagos
pela saca de arroz no mercado. A Em-
brapa Clima Temperado (Pelotas/RS) e
aEmbrapaArroz e Feijdo (Santo Anto-
nio de Goias/GO) lancaram, durante a
Expointer 2005, em Esteio/RS, duas

Cristine Pires / cristine@agranja.com

novascultivares. BRSQuerénciae BRS
Fronteira, ambas de arroz irrigado.

A Querénciaéum materia deciclo
mais precoce, em torno de 115 dias, da
emergéncia a maturagdo. Trata-se de
umaplantadiferenciada, com muito per-
filhamento, colmosfortes, paniculalon-
ga. “A Querénciaé umasemente seme-
Ihante aos hibridos’, explica o pesqui-
sador da Embrapa Clima Temperado,
Paulo Ricardo Fagundes. Enguanto a
média é de 120 gramas por panicula,
essa variedade chega a atingir 250 gra-
mas. Os gréos sdo extremamente trans-
IGicidos e de 6tima qualidade.

O ciclo da Fronteira € um pouco
mais longo, e chega a 135 dias. A se
mente também tem como caracteristica
aataprodutividade e seu diferencia éa
qualidade do grdo. As variedades estéo
em fase de semente bésica e devem es-
tar a disposicéo do produtor no ano que
vem. De acordo com Fagundes, tanto a
Querénciaquanto aFronteiradevem con-
quistar o produtor em fungéo da quali-
dade do grdo, o que representa maior
valor agregado para o arroz. “Ha em-
presas que estéo comegando a comprar
por cultivar, como se fosse uma linha
de montagem”, destaca Fagundes.
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Outra variedade que deve chamar a
atencdo do produtor € aBRS Atalanta,
gue saiu do mercado em 1999 parapas-
sar por melhorias e voltou em 2003. A
expectativadegrande procuraéem fun-
¢ao da precocidade, jAque o ciclo éde
100 dias, o que representa um ciclo de
irrigagdo bem menor, o quediminui ris-
cos com a possibilidade de estiagem.

Naéreade sequeiro, aEmbrapaAr-
roz e Feijéo apresenta a BRSMG Cu-
ringa, que comegou a ser vendida este
ano. A variedade tem porte baixo e alto
potencial de producdo. Responde bem
a tecnologia e apresenta tolerancia ao
acamamento. “A Curingando foi cria-
daparasubgtituir outravariedade, esm
Ccomo mais uma aternativa para terras
atas’, afirmao pesquisador da dreade
Melhoramento de Arroz da Embrapa,
Emiliode Castro Maia. Outraopcéo para
guem planta arroz de sequeiro € a Pri-
mavera, umavariedade tradiciona que
passou por melhoramentosevoltaaser
comercidizada. A Linhagem, que esta
em fase de producéo de semente bési-
ca, apresenta ato potencial de produ-

¢cdo. “Nosso Pais é
muito grande. Preci-
samosdemaisopgies
de variedades de ar-
roz”, afirma Maia.
Além disso, o produ-
tor deve evitar plan-
tar apenasumavarie-
dade, parareduzir os
riscos.

Aposta em culti-
varestradicionais—
O Indtituto Rio Gran-
densedoArroz (Irga)
acredita que a ampla
aceitacdo do mercado
devefazer comqueas
cultivares Irga 409 e
Irga 417 edtgjam en-
tre as mais procura-
das. Se bem mangjadas, elas tém res-
pondido em qualidade de produtividade.
“Is0 representaumaval orizagdo de 20%
a 22% no prego de comercializacdo”,
destaca Mauricio Fischer, diretor técni-
co agricolado Irga. Segundo ele, apro-
dutividade pode chegar até 10 tonela
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Ritter, da RiceTec, antecipa o lancamento do Tiba, um
hibrido adaptado para diversas regifes brasileiras

das’ha. Na &rea de sementes hibridas, o
Irga esté testando cerca de 1.100 mate-
riais paraapurar aqualidade eaproduti-
vidade. Destes, devemn ser selecionados
apenas um ou dois. Os hibridos apre-
sentam 20% a mais de produtividade,
mas ainda ndo tém a mesma qualidade
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Colher mais por hectare ameniza os impactos dos baixos precos pagos pelo produto

das cultivares de ponta. “Estamos tra-
balhando paraisso”, afirma Fischer.

O produtor também pode adotar pra-
ticasdemang o quegudemapotencidizar
os resultados. Uma das dicas do diretor
do Irga € a verticalizagdo do processo.
“E melhor plantar 80 ha bem plantados
do que 100 ha sem toda a estrutura ne-
cessarid’, orienta Fischer. E importante
também contratar mé&o-de-obra treina-
daediminar areas probleméticas, como
as que tém problemas de irrigagéo e de
fertilidade do solo. Na érea de tecnolo-
gia, o produtor conta com diversas ini-
Ciativas, como o ProgramaArroz RS, o
Projeto 10 e o CFC, todos com foco na
ataprodutividade.

Um dos grandes destaques dos pro-
gramas de transferéncia de tecnologia é
o Sistema de Producéo Clearfield, que
combate plantas daninhas, em especial
oarroz-vermelho, ediminui muito apro-
dutividade das lavouras. O Clearfield
combinaa aplicacdo do herbicida Only,
produzido pela Basf, e a utilizago das
sementes tolerantes Irga 422CL e Tuno
CL, desenvolvidas, respectivamente, em
parceria com o Irga e a RiceTec, se-

guindo um Programa de Monitora-
mento. Em dois anos de desenvolvi-
mento do programa, o Irga aumen-
tou aprodutividade de 5,2 mil quilos/
hectares para 6 mil quilos/hectares.
“ Esperamos aumentar ainda mais es-
ses nimeros’, conta Fischer.

O especialista ndo acredita que haja
uma reducdo de area plantada no Rio
Grande do Sul em funcgéo dos precos de
comerciaizacdo, que tém desagradado
0s produtores. “Todo o setor de agro-
negécio atravessa um periodo dificil, e
na3o éaprimeiravez queisso acontece”,
argumenta. Por isso, éimportante, mais
do que nunca, investir em qualidade, e
ndo em quantidade.

Novidadesem hibridos— Quando
0 assunto éataprodutividade, as semen-
teshibridas sdo umadasalternativasque
conquistam os produtores. O arroz hi-
brido é conseqiiéncia do cruzamento de
duas linhas parentais, resultando em
uma semente gque concentra as caracte-
risticasdeambasas linhasem umaplan-
ta. Isso da o que se chama *‘ vigor hi-
brido”. A principal delaséamaior pro-
dutividade. O objetivo desse processo é

PRODUTIVIDADES MEDIAS DO

SISTEMA CLEARFIELD POR REGIAO*

Depressao Central — 7.405 qui-
los/hectares, sendo que o municipio des-
taque foi Rio Pardo, com produtividade
méaxima de 10.250 quilos/hectares.

Fronteira-Oeste — 7.177 quilos/
hectares, onde Itaqui se destaca com pro-
dutividade de até 10.043 quilos/hectares.

Planicie Costeira Interna — 6.401
quilos/hectares, onde Camaqua alcancou
produtividade de até 8 mil quilos/hectares.

Campanha — 6.311 quilos/hectares,
destaque para Dom Pedrito, com 8.400
quilos/hectares de produtividade maxima.

Planicie Costeira Externa — 6.252
quilos/hectares, sendo 8.850 quilos/hec-
tares de rendimento maximo em Glorinha.

Zona Sul — 5.510 quilos/hectares, onde
Santa Vitéria do Palmar obteve a produtivi-
dade méxima de 7.950 quilos/hectares.

* No Rio Grande do Sul

a combinacdo de vantagens que estédo
nas duas linhas que resultard em uma
Unica semente.

A RiceTec, primeira empresa nas
Américasarealizar aproducdo ecomer-
cidizacdo de sementes hibridas de ar-
roz, dispde para esta safra trés hibridos
de dtaprodutividade. O Avaxi tem ato
potencia produtivo deciclo precoce (115
dias), é adaptado para todas as regibes
do Rio Grande do Sul e apresenta boa
resisténcia a doengcas como brusone,
mancha-parda e mancha-estreita. Em
meédia, o rendimento é de 60% de gréos
inteiros.

O Tuno CL é o hibrido com tecno-
logiaClearfield. Com excelente controle
dearroz-vermeho epreto, acultivar in-
geadtaprodutividade e qualidade indus-
trial. Seu rendimento médio é de 63%
de gréos inteiros, adaptado para todo o
Rio Grandedo Sul. “ Paraasafrade 2005/
2006, teremos o Tiba, que € um hibrido
adaptado para diversas regifes brasilei-
ras’, destaca Markus Ritter, diretor re-
gional parao Mercosul daRiceTec. En-
tre as principals caracteristicas estéo o
ciclo médio de ata produtividade e rus-
ticidade, amplaadaptabilidade em zonas
temperadas, subtropicaisetropicais, boa
qualidade industrid, toleranciaatoxici-
dade de ferro, resisténcia a brusone e
manchas foliares.

Para 2006/2007, esta previsto o lan-
camento de mais dois produtos: o
XP705-CL, um hibrido Clearfield, e 0
outro o hibrido experimental XP725, de
ciclo tardio para regifes subtropicais e
tropicais. O XP725 esta sendo testado
pelo segundo ano em faixas grandes.
“Esse hibrido tem uma excelente per-
formance quando cultivado como arroz
irrigado e também no sequeiro, comir-
rigacéo suplementar por aspersao. Apre-
senta excelente potencia de produtivi-
dade e tolerancia a doengas’, explica
Ritter.

De acordo com o engenheiro agri-
colaHelvio Missau, gerente comercial
de marketing da Divisdo Mercosul da
RiceTec, as sementes hibridas estéo se
revelando uminvestimento com poten-
cialidade de altosretornos. “Nossos hi-
bridos tém proporcionado aos produ-
tores um retorno muito significativo.
Tivemos produtores que colheram até
14 mil quilos’hectaresdearrozlimpo e
seco”, relata. “ Apostamos firme nesta
tecnol ogia, acreditando que, dentro dos
proximos anos, o hibrido serdumarea
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lidade igual como aconteceu nos culti-
vos de milho, sorgo e girassol”, afirma
Missau.

Clearfield conquista produto-
res— O sistema desenvolvido pela
Basf écadavez maisutilizado pelospro-
dutores. No total, foram 984 agriculto-
res de 120 municipios que, reunidos, re-
presentam umaareatotal de 56 mil hec-
tares, sendo 53 mil para a producdo de
arroz voltado para o consumo e 3 mil
para a producdo de sementes. De acor-
docomAirton Leites, gerente de cultura
Arroz daBasf, parater sucesso, o Clear-
fidd depende de trés fatores fundamen-
tais: 0 uso de semente certificadaeiden-
tificadaadquiridade produtores devida-
mente licenciadospelo Irga, com ologo
Clearfield®, a aplicagdo do herbicida
Only®, epecid mentedesenvolvido para
esse sistema, que garante o controle do
arroz-vermeho, e aimplementacdo do
programa de monitoramento.

Na safra 2003/2004, o sistema pro-
porcionou um aumento médio de 20%
na producdo de arroz no Rio Grande
do Sul, aém de ter melhorado signifi-
cativamente a qualidade do grdo. Os

resultados da
safra 2004/
2005 indicam
gue 70% dos
produtores de
arroz queutiliza-
ram o sistema
colheram acima
de 6 toneladas/
hectares, média
deprodutividade
do Rio Grande
do Sul, em &reas
infestadasde ar-
roz-vermelho
atéentdo impro-
dutivas. Orendi-
mento médio de
engenho foi de
59% de gréos
inteiros.

Com base
nos resultados positivos obtidos com o
Clearfield, aBasf acreditaqueointeres-
se dos produtores para a proxima safra
sera maior. “Por esse motivo, a expec-
tativada empresa é disponibilizar o sis-
temaparamaisde 130 mil hectares, com

Leites, da Basf: meta é disponibilizar o sistema
Clearfield para mais de 130 mil hectares

0 gpoio do Irga,
responsave pelo
fornecimento da
semente Irga
422 CL, e da
Rice Tec, com a
semente Tuno
CL”, informa
Letes.

O produtor
guequiser utili-
zar o sistema
deve procurar
um represen-
tante daBasf ou
do Irga. Os ca
nais de distri-
buicdo Basf
também estdo
aptosafornecer
informacdes
sobre o Clear-
field. Osinteressados deverdo participar
de treinamento para conhecer 0 Progra-
made Monitoramento. A Basf recomen-
daque os produtores guardem anotafis-
ca comprovando aaguisico dasemente
certificada e do herbicida Only. m
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A pageé esta com a cara do Brasil.

Cada vezr maior. Cada vexr melhor. Cada ver mais forte.

A poge, una dos mdrores empresos de ormasendgem de produtos gromeiizados
do Brasil, estd de cora nova. Nova logomarea. Modernd e consislente, como
nossos produtos. Pensou em silos e secadores, lembrou pogé.
Uma empresa gue hd 40 anas vem desenvalvendo techalogia pard senvir g
agrodadusteg beasiera. Onde femn pogé, fem Brasi,

Onde tem pope, tem Brasil



LEGISLACAO AMBIENTAL

Sergio Ahrens — Engenheiro florestal, pesquisador em Planejamento da Producéo Florestal da Embrapa Florestas

pessoa, fisicaoujuridica, pro-
prietaria de um pedaco deterra
gue chamamos de proprieda-
de imével rural, ou propriedade agréa-
ria, certamente dispe de diversos be-
neficios e direitos, mas também de
muitas responsabilidades e obrigagdes.
Assim, em adicdo as questbes que di-
zem respeito a producdo e a sua co-
mercializag8o, por si sd bastante com-
plexas, o produtor rural também deve
se preocupar para que tudo sejareali-
zado de acordo com alei.
Diversosdiplomaslegaistém como
propdsito proteger 0S recursos natu-
rais, como o ar, a dgua (de superficie
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e subterranead), o solo e o subsolo, a
flora e afauna. Ressalte-se que a pro-
tecdo do meio ambiente tem como pri-
meiro beneficiario o proprio produtor
rural e a sua atividade produtiva, na
medida em que existe um interesse na-
cional em promover asustentabilidade
daagricultura, segundo as suas dimen-
sdes econdmica, socia e ambiental.
Parapromover aprotecédo legal dos
recursos naturais, a sociedade estabe-
leceu limitagOes ao uso da terra. Es-
tas, por suavez, determinam amanei-
ra como atividades produtivas podem
ou devem ser realizadas na proprieda-
de rural. Nesse sentido, em adicdo as

normas previstas na Constituicdo Fe-
deral, dentre as leis e os decretos fe-
derais que devem ser observadas pelo
produtor rural, os seguintes sdo parti-
cularmenterelevantes:

e Le n°4.771/65: Cbdigo Florestal
Brasileiro.

e Lei n°5.197/67: Codigo de Prote-
¢80 da Fauna.

e L& n° 6.938/81: institui a Politica
Nacional de Meio Ambiente.
Lei n° 8.171/91: institui a Politica
Agricola
Lei n° 9.433/97; institui a Politica
Nacional de Recursos Hidricos.




A LEGISLACAO protetora
do meio ambiente e o
uso da propriedade
imovel rural

e Decreto n° 4.074/02: dispde sobre armaze-
namento e uso de agrotéxicos.

e Decreto n° 4.382/02: dispde sobre o Impos-
to Territorial Rura (ITR).

Adicionamente aguel asleis e decretos, deve-
se observar, também, a legislacdo estadual e
4 municipal, bem como as resolugdes do Conse-
Iho Nacional do Meio ambiente (Conama), sem-

pre que for o caso.

] O proprietério tem interesses diretos sobre o
uso de sua propriedade imével, quer segja esta
urbana ou rural, publica ou privada. De outro
lado, a sociedade também tem um interesse, as-

segurado pela Constituicdo Federal, de que a
propriedade imdvel rural cumpra a sua funcéo
social, impondo-se, dentre outros requisitos, a
utilizagdo racional dos recursos naturais. Nesse
sentido, alegislagdo ambiental existe para asse-
gurar, no que é pertinente, 0 cumprimento da
funcéo social.

Tanto pela sua relevancia como pela atuali-
dade, este artigo examina brevemente a aplica-
¢ao do Codigo Florestal Brasileiro quanto adefi-
ni¢do de espacos especial mente protegidos den-
tro da propriedade rural. O Cédigo Florestal foi
instituido pelaLei n° 4.771, de 15 de setembro
de 1965. Ao proteger as florestas (naturais ou
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plantadas) existentes no territério
nacional, aquelalei também prote-
ge os solos (contra a erosao) e as
aguas dosrios, lagos e lagoas (con-
tra o assoreamento com sedimen-
tos resultantes da erosdo). As flo-
restas cumprem, igualmente, ou-
tras importantes fungdes ambien-
tais, como a protecao da fauna, da
qualidade e da quantidade da agua
e do fluxo génico.

As Areas de Preservacao Per-
manente — Pelos motivos anterior-
mente mencionados i nstituiu-se, por
lei, a obrigatoriedade de se manter,
na propriedade imovel rural, as flo-
restas e demais formas de vegeta-
¢do natural de preservacdo perma-
nente e que devem estar localizadas
em locais denominados Areas de
Preservacao Permanente (APPs). A
vegetacao existente as margens dos
cursos d’ &gua constitui, também, o
que se denomina*“ Corredores de Bi-
odiversidade” e assim protege, tam-
bém, sua fauna e seu fluxo génico,
bem como sua flora. O Cadigo Flo-
restal estabelece que sdo conside-
radas de preservacao permanente as
florestas e demais formas de vege-
tacdo natural situadas:

0 Ao longo dos rios ou de qual-
quer curso d’ agua, desde o seu nivel
mais alto em faixamarginal, cujalar-
gura minima esta no gréfico a seguir.

R

e 1 ol E
e e

3= 1R° .
b

e

Largura Largura da

do rio (metros) APP (metros) *
Menos que 10 30

Entre 10 e 50 50

Entre 50 e 200 100

Entre 200 e 600 200

Acima de 600 500

* Largura minima, em cada margem e em projegéo
horizontal (segundo dispde a Resolugdo Conama
303/02, a APP inicia-se no limite do “leito maior
sazonal” ou cota de maxima inundagdo nas cheias
ordinérias).

[J Ao redor de lagoas, lagos ou
reservatérios d’adgua naturais ou
artificiais.

[J Nas nascentes, ainda que inter-
mitentes, e nos chamados “olhos
d’ &gua’, qualquer que sejaa sua situa-
¢ao topogréafica, num raio minimo de
50 metros.

[0 No terco superior (topo) de
morros, montes, montanhas e serras.

[J Nas encostas, ou partes destas,
com declividade superior a 45 graus.

[J Nas restingas, para a fixacéo de
dunas e estabilizagdo de mangues.

[J Nasbordasdostabuleiros e cha-
padas, em faixas nuncainferioresa100
metros, em projecao horizontal.

[0 Em altitude superior a 1.800
metros.

Segundo dispde a Resolucéo Co-
nama 303/02, a vegetacdo natural nas
APP's ao redor de lagos e lagoas na-
turais, localizados em areas rurais,
deve ser mantida ou restaurada em
faixas marginais com, no minimo, 50

metros (paralagos com areade até 20
ha), ou, no minimo, 100 metros (para
lagos com &reamaior que 20 ha). Para
reservatérios artificiais (RA), aplica
se o disposto na Resolucdo Conama
302/02, e que prevé, em éareas rurais,
faixasmarginais (ao redor do reserva-
tério e nasilhas que porventura sejam
formadas) com, no minimo, 100 me-
tros; 15 metros para RA construidos
para geracdo de energia elétrica com
até 10 ha; 15 metros para RA utiliza-
dos para abastecimento publico ou ge-
racdo de energia elétrica, com até 20
ha e localizados em arearural.

Quando uma propriedade rural ndo
mais dispde da vegetagdo nativa que
deve compor nas Areas de Preserva-
¢d0 Permanente, as chamadas APP’s,
ounaReservalegal, sedizqueaguela
tem um “passivo ambiental” que pre-
cisa ser recuperado.

A Reserva Legal — O Cdédigo
Florestal também determinaque o pro-
prietario (ou possuidor) rural conser-
ve a cobertura vegetal natural em de-
terminada porcentagem da area total
de cada propriedade (ou posse) atitu-
lo de ReservaLega (RL).

A RL é constituida por determina-
da parcela da érea total de cada pro-
priedade imével rural, coberta por
vegetacdo nativa. A RL deve cumprir
funcbes ambientais que sdo inerentes
a diversas fitofisionomias e ndo ape-
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nas aquelas com cobertura florestal.
Assim, RL ndo éapenasflorestal, como
seria possivel supor: melhor seria de-
nominar essafigurajuridica de Reser-
va(Ambiental) Legal, umavez que se
refere a conservagdo da flora e ndo
apenas das florestas, como explicita-
do em suadefinicdo legal.

Segundo o Cadigo Florestal, as por-
centagens da &reatotal de cada proprie-
dade ou posserura, abaixo, devem ser
mantidas a titulo de RL, com vegeta
¢éo nativa, em diferentesfitofisonomias
eregibesdo territdrio nacional:

[J 80% (fitofisionomias florestais),
ou 35% (Cerrado), naAmazonial egal .

[0 20% em outras regides do Pais.

[J 20% em areas de campo natural,
localizadas em qual quer regido do Pais.

Namedidaem que, algumasvezes,
uma propriedade rural pode ser com-
posta por mais que uma matricula,
cabe lembrar que a RL é uma figura
associadaacadamatricula. A RL deve
ser averbada a margem da inscricéo
da matricula da propriedade imovel

Camraros ofae Ar

s e A

L ]
Codigo Florestal determina que parte de area total de cada propriedade deve ser mantida

como reserva legal

rural no registro de iméveis compe-
tente. Naposse, aRL é assegurada por
um Termo de Ajustamento de Condu-
ta (TAC), firmado pelo possuidor e o
0rgdo estadual ou federal competente,
com forca de titulo executivo.
Somente ap0s a sua averbacdo, a
RL passa a ser |egalmente constituida

| SACOB00411919 www.tortugaonline.com.br

e
'-TTI - A
[~ F

como tal. A vegetacdo que integra a
Reservalegal pode ser explorada, des-
de queo proprietério rural elabore um
Plano de Manejo Florestal Sustentavel
€ que suaexecucdo sgaautorizadapelo
Instituto Brasileiro de Meio Ambiente
(Ibama) ou pelo 6rgdo ambiental esta-
dual. Cabelembrar, também, queave-

Na hora da troca, exija
Cdmaras de Ar Tortuga.
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getacdo queintegraa RL n&o pode ser
suprimidapor meio de corte raso ad-
mitindo-se, no Plano de Manejo,
somente o corte seletivo.

Conforme determinao Caodigo Flo-
restal, alocalizagdo daReserval egal é
estabelecidaacritério daautoridadeam-
biental competente. Nesse caso, devem
ser observados 0s seguintes el ementos:

0 A “Funcdo Socia” da proprie-
dade (Constituicdo Federal Arts. 5°,
XI11; 186).

[0 O plano de manejo da bacia
hidrogréfica.

[J O Plano Diretor Municipal.

[J O Zoneamento Ecol 6gico-Eco-
ndmico, ZEE (Decreto n° 4.297, de
10 de julho de 2002).

[0 A proximidade com outra RL,
APP ou Unidade de Conservagéo.

Para o calculo da RL na“pequena
propriedade ou posse rural familiar”
(150 ha na Amazbnia, 50 ha no Poli-
gono das Secas e 30 ha no restante do
Pais), o Cédigo Florestal admite con-
siderar os plantios ja estabelecidos
com espécies exoticas (arvores fruti-
feras, ornamentaisou industriais), cul-
tivadas em sistema intercalar ou em
€onsOrcio com espécies nativas. Para
quaisquer propriedades, no entanto,
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guando ndo mais existir a vegetacdo
naRL, mesmo que apenas parcia men-
te, aquela devera ser restaurada, ado-
tando-se as seguintes alternativas, iso-
|ada ou conjuntamente:

a) Pelo plantio, a cada trés anos,
de no minimo 1/10 da &rea necessaria
a sua complementagdo, com espécies
nativas (como excecdo aquela regra
geral, alei permite que narestauracéo
daRL sgjarealizado o plantio tempo-
rério de espécies exdticas, como pio-
neiras, visando arestauracdo do ecos-
sistema original, de acordo com crité-
rios técnicos gerais que ainda deverdo
ser estabelecidos pelo Conama);

b) pela condugdo da regeneracéo
natural, desde que autorizada pelo 6r-
gédo ambiental competente, apds com-
provacdo de sua viabilidade, com lau-
do técnico, podendo-se exigir que a
area seja isolada (por exemplo, por
meio de cercas).

Quando uma propriedade ndo tiver
vegetacdo suficiente paracompor asua
RL, admite-se, também, a possibilida
de de que sga autorizada a “ compen-
sacd0” daquela por érea equivalente e
com, N0 minimo, a mesma importan-
cia ambiental, em outra propriedade.
Ambasas propriedades devem estar |o-

calizadas no mesmo Estado, no mes-
MO ecossistema e na mesma microba-
cia. De outro lado, em muitas regifes
nas quais a cobertura vegetal natural
sgja muito escassa, a possibilidade de
compensar aRL configura-se de dificil
implementacdo, restando aos proprie-
tarios apenas a sua restauracao.

Consideracdes finais — O pro-
prietério ou possuidor rural esta le-
galmente obrigado a manter e con-
servar a vegetacdo natural que deve
recobrir as Areas de Preservacao Per-
manente (APP's) e a Reserva Legal
(RL). Naexisténciaparcia ou naine-
xisténcia daquel a vegetacdo, cabe ao
proprietario, ou possuidor, daterra, a
sua restauracdo (cabe aqui observar
o ditado popular que “é melhor pre-
venir do que remediar”).

As consideragfes anteriormente
apresentadas constituem apenas uma
introduc&o ao tema, reconhecidamen-
te complexo. Ao leitor interessado na
matéria e, especialmente, quando for
necessariaasolucdo de situagcdes com-
plexas, recomenda-se 0 exame da le-
gislagdo mencionada, bem como uma
consulta ao Ibama ou ao escritorio re-
gional do 6rgdo ambiental estadual
competente. m
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ue forrageira, que nada. A co-

bertura de solo é apenas uma

dasfinalidades do milheto, que
vem conquistando cada vez mais pro-
dutores pela versatilidade que apresen-
ta. Uma das dternativas que chama a
atencdo dos agricultores é a procura do
gréo para a fabricacdo de ragdes para
frangos e suinos, segmento que cresce
aolhos vistos. As vantagens da cultura,
no entanto, comegam antes da comer-
cidizacdo. E no plantio queo milheto ja
mostra todo o seu potencial.

Normal mente semeado logo apds a
s0ja, 0 gréo apresentaalto potencid pro-
dutivo por utilizar o residuo da aduba-
¢do anterior. O custo é baixissmo. O
quilo da semente certificada custa hoje
emtorno de R$ 1,70 e o vaor tota gas-
to por hectare, levando em conta todos
0s insumos, gira em R$ 115,00. Outra
vantagem é que o milheto exige muito

[
D
=
=
o

menos &gua do que 0 sorgo, ja que se
trata de uma planta cultivada no semié
rido, origindria da Africa e da India. O
rendimento varia de 900 a 1.800 quilos
por hectare.

Esse resultado pode ser ainda mais
expressivo se 0 produtor apostar na cul-
tura. “A maioria dos agricultores faz o
plantio com semente prépria e com foco
apenas para cobertura, sem pensar em
compromisso de retorno financeiro”,
adverte Flavio Antonio Lazzari, profes-
sor e pesguisador em qualidade de se-
mente e gréos para aimentacdo e ragéo.
Esse cenario pode mudar completamen-
te. “Basta conduzir o plantio de forma
um pouco mais tecnificada, com aplica-
¢a0 de herbicidas e insgticidas, para ob-
ter um resultado muito mais interessan-
te’, afirma o professor. Lazzari refere-se
a0 interesse que o milheto tem desperta:
do nosfabricantes deragdesdevido asua

A versatilidade do
milheto esta
despertando a atencao
dos produtores. Antes
somente utilizado para
a cobertura de solos no
sistema de plantio direto
e como forrageira para
0 gado, a planta comeca
a ganhar um mercado
importante, o de
matéria-prima para a
fabricacéo de racdes para

frangos e suinos.
A alimentacdo humana
€ outro nicho que vem
despertando interesse

Cristine Pires
cristine@agranja.com

exceente quaidade nutriciona. “O gréo
de milheto apresenta atas porcentagens
de proteina e 6leo, sendo comparado a0
milho em termos de energia metaboliza
vd totd (EMT)”, explica

Vantagens nas ragbes — Em ra
¢Oes para frangos de corte e para matri-
zes poedeiras, 0 milheto pode ser forne-
cido integral, isto € sem a necessidade
de moagem, reduzindo com isso 0s cus-
tos por tonelada de ragdo produzida.
Pode substituir até 85% do milho em
racOes para frangos de corte e poedei-
ras. Nas racles para suinos, pode ter
uma inclusdo de até 70%.

Outravantagem é que o gréo é calhi-
do seco, portanto ndo € necessario seca
lo no recebimento. Mas sfo as quaida
des nutricionais as caracteristicas que
mais chamam a atencdo. O milheto tem
atos teores de proteina e dleo, portanto
reduz a adicdo de 6leo e de proteina nas »
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Lazzari diz que milheto tem despertado
interesse dos fabricantes de racfes pelo
seu valor nutricional

rag0es, 0 que representa umaracdo mais
barata e de dtaqualidade.

Os produtores também comegcam a
atentar para a utilizagdo do milheto na
alimentacdo humana, aexemplo do que
ocorre em paises da Africa. Por ndo
conter glUten, presente na farinha de
trigo, abre outras portas para o produ-
to, umavez que grande parte da popu-
lagdo (no Brasil, entre 12 e 16 milhdes
de pessoas) é aérgica a esse compo-
nente. “ Se houver um abastecimento
constante durante todo o0 ano, a cultura
também pode despertar o interesse des-
ses fabricantes’, acredita Lazzari.

A espera dos hibridos — Atentas a
esse mercado, as empresas de sementes
desenvolvem produtos especificos. Foi
0 que fizeram a Sementes Adriana e a
Bonamigo Mdhoramentos, quetrabalham
em parceria. Ja foram lancadas duas va
riedadesdemilheto supermassa(ADR 300
eADR 500), que gpresentam grande po-
tencid de producdo de massa e de gréos,
caracteristicas ideais para ragéo animdl.

A Embrapa Milho e Sorgo coloca &
disposicdo dos produtores a BRS 1501,
quetem duplo propdsito: gréo e silagem.
A variedade é adaptada para a producéo
de massa em sstemas de plantio direto
com bom potencial deproducéo degréos.
E recomendada para as Regides Sudes-
te, Centro-Oeste e Sul. Entre as caracte-
risticasagrondmicas, estéo oflorescimen-

MILHETO

Tipos de semeadura

Pode ser feita a lancgo, antes da
colheita da soja (sobressemeadura)
ou a lango e com plantadeiras, ime-
diatamente ap6s a colheita da soja.
A seguir, descreve-se cada uma des-
tas alternativas de semeadura de
milheto.

Antes da colheita da soja

(sobressemeadura)

- Com lancer — Milheto peneira 1:
usar de 25 a 30 kg/ha

Milheto peneira 2: usar de 30 a
35 kg/ha.

- Com avido — Usar equipamento
distribuidor tipo pé de pato ou swet
master. Evitar os horarios mais quen-
tes devido as rajadas de vento que
interferem na uniformidade do lan-
¢amento.

Na sobressemeadura, é impor-
tante aplicar o milheto quando a soja
comecar a amarelar, ou seja, 25 a
30 dias antes da colheita. A medida

Maximizando a produgdo de gréos

gue a maturacdo da planta de soja
avanga, as folhas caem e cobrem as
sementes de milheto que estdo na su-
perficie do solo.

Apbs a colheita da soja

Com lancer — Milheto peneira 1:
usar de 8 a 10 kg/ha e passar a gra-
de niveladora fechada; ou jogar 15
kg/ha e passar o correntéo para co-
brir as sementes.

Com plantadeiras em linha

Convencional — Usar disco apro-
priado para milheto ou canola.

- Semente de milheto (peneira 2):
jogar 20 sementes por metro linear.

- Espacamento de 45 cm (ou maior;
no caso de espacamento maior jogar
mais sementes por metro linear).

Pneumética — Disco com furo de
1,2 mm.

Fonte: Flavio Antonio Lazzari e Se-
mentes Adriana

to em 50 dias, alturamédiade 180 cm,
tamanho de 30 a 50 cm, boa capacida
de de perfilhamento, 12% de teor de
proteina e 2,5 toneladas/ha de produti-
vidade de gréos.

A expectativa é grande quanto ache-
gada de milhetos hibridos ao mercado, o
gue deverd aumentar a produtividade de
gréos de forma expressva. As sementes
hibridas teréo maior uniformidade de pa-
niculas, época de maturacdo, atura das
plantas, precocidade (ciclo mais curto),
maior resisténcia a0 acamamento, tole-
réncia as principais doencas da planta e
da panicula (ferrugem, brusone e car-
véo), démdamaior qualidadedogréo. A
principa pragado milheto éalagarta-do-
cartucho (Spodoptera frugiperda), que
pode ser mangjada da mesma forma que
naculturado milho. A SementesAdriana
eaBonamigo Mehoramentostrabaham
em parceria nesta questéo de mangjo.

No Brasil, o milheto é usado princi-
pa mente naalimentacdo degado deleite
e corte devido ao seu ciclo bastante r&

pido (45-60 dias até o florescimento) e
excelentespropriedadesnutricionais, per-
mitindo varios cortes ou pastgosintensi-
vos. O milheto é considerado a cultura
decoberturaqueviabilizao plantiodireto
no Cerrado especiamente em solos are-
nosos, ito € com menos de 15% de ar-
gila “O sstemade plantio direto, nessas
regides, S0 € possivel devido a uma boa
cobertura do solo com a palhada do mi-
Iheto”, explicalazzari.

A Embrapa orienta os produtores a
fazer a semeadura de acordo com a fi-
nalidade do plantio. Paraaformacéo de
pastagem, deve ser feita de outubro a
dezembro, dentro do periodo chuvo-
s0. No caso de producédo de massa e
dessecacdo, os especialistas explicam
gue asemeadura ocorre imediatamente
antesdo plantiodaculturaprincipd. Pre-
parando para o plantio direto, também
deve ser plantado no inicio das chuvas
(setembro a outubro). No caso da sa-
frinha, € semeado apos a colheita da
culturaprincipal. m




m 2020 o Brasil estara geran-

do 200 milhdes de toneladas de

gréos a cada safra, quase o do-
brodaatua producéo, de 113 milhdesde
toneladas. Apenas em lavouras de Mato
Grosso podera estar saindo metade do
crescimento da produtividade. As previ-
sdes foram anunciadas pelo economista
Paulo Rabdlo de Castro na paestra“A
Sustentabilidade EcondmicadeumNovo
Modéo de Producéo Agricold’, naBie-
nal dos NegdciosdaAgricultura, promo-
vida pela Federacéo da Agricultura de
Mato Grosso (Famato), em CuiabdMT,
no final de agosto. O evento reuniu espe-
cidigtaseautoridadesdo agronegéciobra-
sileiro, inclusive o ministro daAgricultu-
ra, Roberto Rodrigues, e o governador
mato-grossense, Blairo Maggi.

Segundo Rabello, o crescimento se-
riagerado apartir dautilizacdo deumnovo
modelo de gestdo, o chamado “Brasil
2020". Paradcancar ameta, 0 novo mo-
delo trabalharia em duas frentes: cresci-
mento de 2,9% ao ano na produtividade
(expanséo de 2,5 toneladas de gréosg/hec-
tare para 3,5 toneladag/
hectare) e retracdo na
taxa média de cresci-
mento (de 3% ao ano
para 1%). A idéia é de
que aumento de produ-
tividade néo signifique,
necessariamente, aber-
tura de novas areas —
tendéncia observada
pelamaior preocupacdo
e fiscdizagdo em torno
de questBes ambientais.
Como produto da soma
desses dois fatores, a
producéo teria um au-
mento de 4,2% ao ano. Conforme ele,
praticamente duplicar a produgéo dentro
dos préximos 15 anos podera significar
maior poder de barganha junto aos mer-
cados internacionais.

Ja o bidlogo do Indtituto de Pesquisa
Ambiental da Amazdnia (Ipam), Daniel

Rabello: maior producédo aumentaria
o poder de barganha do Brasil

Nepstad, reforgou
a necessidade de
conciliar cresci-
mento com pre-
servacdo ambien-
tal e recuperacéo
de florestas. “E
necess&rio des-
mistificar o pro-
cesso de gestdo
ambienta napro-
priedade, pois
muitos acreditam
gue émuito caro”, afirmou. ParaRabdlo,
a agricultura tem que ser reconhecida,
deixar de ser taxada como “ contraven-
¢80" dentrodaspoliticasambientaisepas-
sar dadefesaparao atague. Por isso, ele
sugere a criacéo de um plano de preser-
vacao que podera ser vendido para pai-
ses que tenham interesse em manter es-
toques de preservacdo. “A dternativa é
anegociacdo. A dividaexterna brasilei-
ra, por exemplo, estaria paga somente
com a venda de preservacfes ambien-
tais’, explicou.

Mas, para que o
novo modelo sgjaapli-
cado, destacou, Mato
Grosso precisa inves
tir em pesquisa, bolsas
de negbcios, educacdo
e profissionalizacéo
para o setor agricola—
eequilibrar aparticipa:
¢ao de outros setores
naeconomia. “A agri-
culturaémaisumaaa
vancaparao desenvol-
vimento para a socie-
dade dedta regido, in-
clusivenaquiloquendo
€ ‘agro’, como indugtriaizacdo, comér-
cio e servicos. Mato Grosso tem que vi-
rar ‘ paisdesenvolvido'”, argumentou. Por
isso, éimportante a“ certificagdo do pro-
dutor rurdl”, que avalizara a capacidade
de pagamento do agyricultor segundo que-
sitos de produtividade, investimento em
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BIENAL DOS NEGOCIOS NA AGRICULTURA

Rumo a 200 milhoes
de toneladas

biotecnologia e gestdo. Com o certificar
do, o produtor conseguiria um financia-
mento deorigem privadapor partedeins-
tituigBesnacionaiseinternacionais. Entre
osinvestidoresingtitucionais do Brasi| —
fundos de pensio, seguradoras e fundos
deinvestimentosemgerd —, hAumaenor-
me massa de recursos a ser alocada

Reducéo de &r ea— Enquanto 2020
ndo chega, a &reaencalhe. Na Biend, o
ministro Rodrigues, anunciou quenapré-
xima safra a area plantada de graos serg,
a0 menos, 3% inferior. O ministro fez
coro asqueixasdosprodutoressobrefata
de recursos. “Sem recursos néo temos
como avancar”, advertiu. Os retroces-
S0s previstos por ele sdo, por exem-
plo, a queda nas produgdes do cacério
(-40%), dos insumos em geral (-12%)
e defensivos (-20%). Mas Rodrigues
anunciou que os R$ 3 bilhdes do Fundo
de Amparo ao Trabalhador (FAT) estéo
liberados. Porém, um impasse com o
setorindustrial dificultao acesso do pro-
dutor aos recursos. As verbas chegam
primeiro aindlstria, que deve fazer os
repasses aos agricultores. Além disso,
indUstria e governo ainda ndo se enten-
deram quanto ataxadejuros, superior a
10%. Para o presidente da Famato, Ho-
mero Pereira, o dinheiro ndo pode ficar
parado. “ O produtor precisa do dinhei-
ro. Temos que visuaizar novos meca
nismos de acesso, nem que para iSso
tenhamos que assumir uma taxa de ju-
ros maiores’, alertou. =

Divulgacéo
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Reino sem
herdeiro e

O crescente éxodo de
jovens agricultores para
0S centros urbanos tem
provocado um problema
grave nos nucleos
familiares: a falta de
sucessores nas
propriedades apos a
aposentadoria dos pais.
As chacaras acabam
sendo vendidas a
terceiros para se
tornarem campo
extensivo de gado de
corte ou sitios de final
de semana

Leandro Mariani Mittmann
leandro@agranja.com

casa Luimar eLizete Schuh, de
52 e 51 anos, respectivamente,
dedica-se hAmaisde 30 anos a
propriedade de 15,6 hectares em Coxi-
Iha, no municipio de Saudades/SC. Cul-
tivam fumo, milho efeij&o, aém de man-
ter vacas leiteiras. Os Schuh s2o os tipi-
coselegitimosagricultoresfamiliares, per-
fil predominante na agricultura do oeste

Luimar e Lizete Schuh, h& mais de 30
anos se dedicam a agricultura, mas néo
verdo seus filhos tomarem conta da
propriedade em Saudades/SC

catarinense. Maso casal entrou paraou-
tro grupo cada vez mais comum na
agricultura familiar, ndo sb naregiéo,
mas no Pais: o de familias que néo te-
réo sucessores na propriedade. Sem
perspectivas ou qual quer esperancade
safras melhores, os filhos partem para
a cidade, atraidos pelo trabalho assa-
lariado. Sem herdeiros, as chacaras séo

vendidas ou arrendadas assim que 0s
pais “penduram as enxadas’. O co-
mum é se tornarem areas extensivas
para gado de corte ou sitios de final
de semana para empresarios ou pro-
fissionais liberais urbanos.

A Empresa de PesquisaAgropecua-
ria e Extensdo Rural de Santa Catari-
na (Epagri), por meio do Centro de
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SEM FUTURO

Pesquisa para a Agricultura Familiar
(Cepaf), de Chapecd, e o Instituto
de Planejamento e EconomiaAgrico-
la de SC (Icepa) fizeram, em 1999,
um levantamento por amostragem em
dez municipios daregido para avaliar
as perspectivas da sucessdo familiar.
Deum universode 77 mil familias, 9,2
mil (ou 12%) dos casais tinham mais
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de 41 anos e a casa ndo possuia filho
em casa para sucedé-los. Assim como
0s Schuh. Ou seja, empreendimentos
condenados a ndo ter continuidade,
pelo menos por alguém da familia. Ja
17% (13 mil propriedades) tinham ape-
nas um filho. Em raz&o desse Ultimo
nimero, o estudo denominado “Os
Impasses Sociais da Sucessao Here-

ditarianaAgriculturaFamiliar” sugere
gue “a proporcéo de 12% sem suces-
sores pode estar subestimada’.

A filha dos Schuh, Duleica, 28
anos, é enfermeira e cursa a faculda-
dede Enfermagem em Balneério Cam-
borit/SC, engquanto o filho Joel Car-
los, 23, é técnico agricola de uma
empresadefertilizantesem Pato Bran-
co/PR. “Eles ndo véem futuro na agri-
cultura’, resume o pai 0 porqué da
opcéo pelacidade. “E ndotémidéiade
voltar.” De acordo com Luimar, em
Coxilha, que sd tem pequenas proprie-
dades (de 10 a 12 ha), o éxodo de jo-
vens é aregra. A maioria é absorvida
por duas grandes fabricas de material
esportivo na sede do municipio, a 6
km. “Com 15, 16 anos ja estdo traba-
Ilhando”, conta. “Daqui a alguns anos
tudo aqui vai virar gado decorte”, pre-
vé Schuh. Mas seus filhos ndo que-
rem avenda da propriedade. Desgjam
gue o local se torne um sitio de fina
de semanaparaeles. “ Paramantermos
todaapropriedade (em producgéo), vai
ser dificil, porque a gente vai ficando
cansada’, avalia. “Eu fico triste. Mas
vai fazer o qué? Obrigar o filho aficar
na lavoura se ele ndo gosta?’.

Vontade de ficar — Dos jovens
entrevistados no trabalho da Epagri,
69% dos homens disseram que tinham
interesse em permanecer N0 campo,
ante apenas um terco das mogas. O
principa problemadetectado pelapes
guisa para eles deixarem o meio rura
foi o0 tamanho reduzido da proprieda-
de. “O mercado de terras ndo sera
capaz dejuntar as duas pontas daques-
t&o sucessoria na agriculturafamiliar:
a oferta de terras por parte da popula-
¢d0 em processo de envelhecimento
(e cujosfilhos encontram outras opor-
tunidades de trabalho fora da unidade
produtiva) ndo é absorvidapelademan-
dadejovens com desejo e capacidade
de seinstalar e permanecer na profis-
sd0 paterna’, avaliaapesquisa. O tra-
balho sugere“inovacéo napoliticafun-
diaria brasileira’ para que os “jovens
agricultores possam readlizar suas vo-
cacOes e desgjos profissionais”.

Um dos pesquisadores da Epagri
gue participou do estudo, Milton Sil-
vestro, relata que ndo se esta reprodu-
zindo mais naregido o processo tradi-
cional, de décadas, em queofilhomais
jovem era preparado para assumir a
propriedade e responsabilizar-se pelos
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Rumo d cidade

partir dos anos 50, o Pais
comecou a deixar de ser rural
com o crescimento acentuado da po-
pulacdo urbana, principalmente im-
pulsionada pela expansao da indus-
trializacdo na Regido Sudeste. E a
porcentagem urbana suplantou a
rural na década de 60. Hoje, segun-
do o Instituto Brasileiro de Geogra-
fia e Estatistica (IBGE), as cidades
abrigam mais de 85% da populagdo
brasileira. Cresceu a proporciona-
lidade urbana em razdo da propria
expansao vegetativa, da alteracéo
de critérios, que passou a classificar
como “ urbanos’ locais antes desig-
nados como “rurais’, e das migra-
¢Oes. Entre os censos de 1991 e 2000
0 campo perdeu 4 milhdes de pessoas.
Apenas a Regido Nordeste teve 0 meio
rural encolhido em 1,9 milh&o de
habitantes (-11,71%). Todas as cin-
co regides perderam populacéo do
campo.

pais até amorte deles. “1sso ndo acon-
tece mais. N&o tem mais um padréo
definido”, descreve Silvestro. Hoje, no
nucleo familiar ndo sdo mais discuti-
dos 0 processo sucessorio e 0 repas-
se de responsabilidades para um filho
assumir as rédeas da unidade. Como
efeito, o local fica sem herdeiro. “E
COMO Se 0S pais revivessem o inicio
daconstituicéo familiar”, ressalta. Po-
rém, em algumas situaces, o filho
mais velho, nafaixa dos 30 anos, com
menos estudo e, por conseqliéncia,
com chances menores na cidade, as-
sume a propriedade.
“Esvaziamento rural” — S&o
muitas as explicacdes para o éxodo
rural, mas a mais abrangente € a de
gue 0 campo N&o proporciona mais
os atrativos que ja ofereceu, princi-
palmente pelo prisma econdmico. E
as “luzes’ da cidade piscam atican-
do aimaginacéo dos jovens. Portan-
to, sdo necessarias politicas profun-
das e consistentes paratornar o cam-
po atraente e, dessa forma, estancar
0 que o trabalho chamou de “esvazia-
mento rural”. Existem diversas pro-
postas federais de incentivo a per-
manéncia do jovem, mas Silvestro
considera que todas carecem de
maior aporte de recursos. “S&o va-
lores muito baixos. N&o suprem nos
volumes necessarios. Sao politicas

Normalmente as propriedades sdo vendidas ou arrendadas ou tornam-se areas extensivas para a criac
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“Aqui ficoJ limitado”

filho de agricultor familiar e

académico de agronomia Ja-
nior José Brighenti, 17 anos, vai
continuar na agricultura. Mas dei-
xara de ser pegueno agricultor para
se tornar o que se convencionou cha-
mar de “ agroempresario” . Brighen-
ti é originario de uma propriedade
de 20 ha em Colonia Cella, Chape-
C06/SC, mas quando se formar, em cin-
co anos, vai trabalhar na nova pro-
priedade da familia, uma fazenda de
575 ha, adquirida dois anos atras
pelo pai, José Brighenti, em Tocan-
tins. “ A idéia é fazer lavoura conju-
gada com gado. Tem espaco, possi-
bilidades. Um lugar novo com mui-
tas coisas a serem feitas’, revela os
planos para a Regido Norte. “ Aqui
ficou limitado. Praticamente foi fei-
to tudo”, justifica o motivo por ndo
planejar seguir na propriedade man-
tida pela renda de 40 vacas em lac-
tacdo e um aviario para 6 mil a 7 mil
aves.

Ja o empreendimento em Santa
Catarina ficara administrado por
uma das duas irmas, de 19 e 22 anos,
gue estdo morando na cidade e cur-
sando as faculdades de Economia e
Administracdo de Empresas. “ Elas
manifestaram interesse em voltar” ,

Janior, originario de pequena
propriedade familiar, quer ser
agroempresario

conta Brighenti. Mas a intengcdo de
permanecer na agricultura ndo é o
comum em Colodnia Cella. Segundo
ele, a maioria dos jovens da locali-
dade vai embora. O tamanho restri-
to das propriedades é uma das cau-
sas da debandada. Mas hé outra ra-

do: “ A agricultura ndo é o que eles
guerem’. Na cidade, de acordo com
Brighenti, eles tém trabalhado nor-
malmente como operarios com sala-
rios “razoaveis’. Em Coldnia Cella
e regido, nos Ultimos tempos a agri-
cultura viavel restringe-se a leite e
avicultura. “Foi o que restou”, ex-
plica Brighenti.
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80 de gado de corte

muito frégeis, muito incipientes.”
O vice-presidente da Confederacéo
Brasileira dos Trabalhadores em
Agricultura(Contag), Alberto Broch,
concorda que as iniciativas sdo in-
teressantes, mas a realidade exige
maiores investimentos. “Os recur-
s0s sdo poucos. E preciso intensi-
ficar essas politicas”, avalia.

Uma das principais politicas do
governo paraincentivar o jovem aper-
manecer No campo € o programa Nos-
sa Primeira Terra. O projeto integra o
Programa Nacional de Crédito Fundi&
rio do Ministério do Desenvolvimento
Agrario e atende jovens de 18 a 24
anos, estudantes de escolas agrotéc-
nicas ou familiares e filhos de agri-
cultores familiares. Paraterem aces-
so ao financiamento para aquisicéo
deterras, osjovens precisam formar
associagdes. O programa prevé o in-
vestimento de R$ 89 milhGes em
2005, volume destinado a comprade
terras e infra-estrutura de producéo,
recursos suficientes para beneficiar
4 mil jovens. Sdo financiadas aquisi-
¢Oes de até R$ 40 mil aunidade, com
juros que variam de 3% a 6,5% ao
ano (com bbnus de adimpléncia). O
prazo de pagamento é de 14 anos
(para financiamentos de até R$ 15
mil) e de 17 anos (de R$ 15 mil a
R$ 40 mil). =

Sem educagdo ndo tem solugdo

uando a analise é educacao, as

estatisticas do meio rural sdo as-
sustadoras e explicam parte do pro-
blema do éxodo. Sem formacéo edu-
cacional torna-se praticamente im-
possivel acompanhar, absorver ou
desfrutar da evolucéo da tecnologia
a que o campo se submeteu. Confor-
me |levantamento do Instituto de Pes-
quisa Econémica Aplicada (Ipea), da
USP, dos 6 milhdes de jovens rurais
brasileiros, com idade entre 18 e 24
anos (17% de toda a populacdo que
reside no campo), 1,8 milhdo é anal-
fabeto (30%). Do universo, 30% vi-
vem com renda mensal inferior a 25%
do salario minimo, ou R$ 75. A Re-
gido Nordeste abriga 70% dos jovens
rurais brasileiros em situacéo de vul-
nerabilidade. O censo escolar de
2002 aponta que 94% dos estudan-
tes de ensino médio residentes no
campo frequentam escolas urbanas,
o que implica deslocamentos longos,
gue os deixam sujeitos a baixo rendi-
mento escolar em conseqiiéncia do

cansaco — além de serem submetidos
a ambiente de valores diferentes aos
seus locais de origem.

A situacdo dos adolescentes, fu-
turos jovens, ndo é muito diferente.
Segundo levantamento do Unicef,
6rgao da Organizacdo das Nacdes
Unidas (ONU) para a Infancia, 1 em
cada 5 adolescentes (de 12 a 17 anos)
residentes no campo é analfabeto. Dos
que estudam, 65% encontram-se em
situacdo de defasagem idade/série,
segundo o Ministério de Educacao.
Ja dos professores que os ensinam,
apenas 9% possuem curso universi-
tario. E o salario deles é quase a
metade em comparacéo aos que le-
cionam em escolas urbanas. Por
tudo isso, conclui o Unicef, adoles-
centes da érea rural tém quatro ve-
zes mais possibilidade de serem
analfabetos que os colegas urbanos.
Ou seja, daqui a alguns anos, a si-
tuacdo dos jovens de 18 a 24 anos
ndo sera melhor ou mais promisso-
ra que a de hoje.

NOSSA PRIMEIRA TERRA

Critérios

Jovens rurais sem terra (assalaria-
dos permanentes ou temporarios, dia-
ristas, etc.).

Jovens filhos(as) de agricultores(as)
familiares.

Jovens oriundos de escolas agrotécni-
cas, escolas familiares rurais, casa fami-
liares e casas de alternancia.

Jovens com idade minima de 18 anos e
a maxima de 28 anos.

Pais ndo podem ser proprietarios de area
até trés vezes a dimensdo da proprieda-
de familiar.

Pagamento

Financiamentos até R$ 15 mil

Prazo de 14 anos (incluida a caréncia),
com caréncia de dois anos e pagamento,
no terceiro ano, dos juros dos primeiros
12 meses.

Financiamentos superiores a R$ 15
mil

Prazo de 17 anos (incluida a caréncia),
com caréncia de dois anos e pagamento,
no terceiro ano, de uma parcela integral
(juros e principal).

Juros

Até R$ 5 mil — 3%

De R$ 5 a 15 mil — 4%

De R$ 15 a 25 mil — 5,50%

De R$ 25 a 40 mil — 6,50%

Ha um bonus de adimpléncia, que incide
nos juros, mas também sobre o principal e

vai de 15% a 40%, de acordo com a regiao.

O bonus se d& no pagamento da parcela
em caso de pagamento até o vencimento

Fonte: Ministério de

Desenvolvimento Agrario
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EDUARDO ALMEIDA REIS

Antropologia e
CHARUTOS

organizagdo econémica do

Homo sapiens, com o sistema

detrocas e adivisdo do traba-
[ho, teve impacto no desenvolvimento
de nossa espécie. E acabou suplantan-
do o chamado Homo neanderthalen-
sis, espécie que sumiu do mapa cerca
de 28 mil anos antes de Cristo. Foi 0
queli narevistaVeja, depoisque are-
porter Thereza Venturoli ouviu o pro-
fessor Jason Shogren, da Universida-
de de Wyoming, Estado do oeste nor-
te-americano, fronteiracom Idaho, que
ninguém sabe onde fica.

Reforgcado nos 0ssos, com a caixa
toracicamaislarga, 0 Homem de Nean-
derthal pareciamais adaptado que o sa-
piens aos rigores da Era Glacial. Deu
as cartas na Europa e no Oriente Mé
dio durante 300 mil anos, desaparecen-
do 10 mil anos depois da chegada do
Homo sapiens. Comparando as duas
espécies nas areas de comércio, divi-
sd0 do trabalho, cultura, linguagem e
evolucdo tecnoldgica, economistas
holandeses e norte-americanos tém
sido levados a crer que a suprema-
cia do sapiens foi consegliéncia da
divisdo do trabalho e do intercdmbio
comercial.

“E 0 charuto com isso?’ — pergun-
tard o assustado leitor. Calma... que
chegamos la. Diante da pesquisa de
holandeses e norte-americanos, que ja
deve ter sido publicada pelo Journal
of Economic Bahavior and Organiza-
tion, me pergunto se 0 mensaldo e
outras barbaridades da corrupcdo sep-
ticémica, que se vé por ai, ndo seriam
explicaveis pelanossafalta de aptidédo
comercial. ‘‘Septicemia’, como nos
lembramos todos os que ja perdemos
boas e 6timas vacas, é processo in-
feccioso generalizado, em que os ger-
mes e suas toxinas invadem o sangue

e nele se multiplicam. Vacas ruins,
pelo menos as minhas, sempre foram
imortais.

Cuidemos dos charutos. Ha um
consenso universal sobre a superiori-
dade dos charutos cubanos. Se os
melhores charutos da Bahia néo po-
dem competir com os melhores cuba-
nos, podem perfeitamente rivalizar
com 0s que sdo produzidos noutros
paises. Pois muito bem: com o em-
bargo comercial dos Estados Unidos
aos produtos cubanos, surgiram cha-
rutos do mundo inteiro disputando o
mercado norte-americano. E o Brasil
perdeu a corrida comercial.

Vejo narevistaClIGAR Aficionado,
nimero de junho passado, o ranking
dos melhores charutos a venda nos
Estados Unidos. Bitolachurchills: trés
marcas da Nicarégua; quatro, da Re-
publica Dominicana; dois, de Hondu-
ras. Bitolacoronas: trés, de Honduras;
sete, da Republica Dominicana; dois,
da Nicaragua; um, das Bahamas. Nas
bitolas coronas gordas, figurados, pe-
tit coronas erobustos, asituagdo sere-
pete: nenhum charuto brasileiro. Re-
sumo da Opera e do ranking: um cha-
ruto das Bahamas; 36, da Republica
Dominicana; 17, de Honduras; e 11,
da Nicaragua, noves fora 13 marcas
cubanas avenda (oficialmente) no Ca-
nada e na Inglaterra. Claro que tam-
bém nos Sates existem os charutos
contrabandeados de Cuba. Ou seraque
alguém pensa que o presidente Clin-
ton fumou charuto hondurenho em
suas estripu-
liasamorosas
com asenho-
rita Monica
Lewinsky?

Ora, que-
ro ser mico

de circo, ou deputado de mensaldo, se
0 charuto baiano que venho fumando
neste ano de 2005 néo figurar, com
distingéo e louvor, na lista dos robus-
tos testados pelarevista. N&o lhe digo
0 nome por uma razdo muito simples:
conhecendo, como todos conhece-
Mos, 0s critérios brasileiros de produ-
G40, Sou capaz de apostar que a fébri-
ca aceita encomenda de 100 mil cai-
xas, embora so tenha fumo e estrutu-
ra para produzir, digamos, 10 mil cai-
xas/ano. Ja vi este filme com outras
marcas de charutos baianos: fizeram
sucesso e logo perderam a qualidade.

E preciso que se diga que aindis-
tria do tabaco trabalha com um dos
produtos mais baratos do mundo. Sei
disso porgue um amigo meu, funcio-
nario do Banco do Brasil, foi durante
anos o interventor do banco numa
grande industria de charutos baianos.
Voltou de la dizendo que charuto de
boa qualidade é dos produtos mais
baratos do mundo, tamanha a dificul-
dade de sua producéo.

Isso explicao preco do cubano Quai
D’ Orday Imperiales, bitola churchill, a
venda por 46,97 ddlares canadenses, 0
San Cristobal de la Habana La Fuerza
coronagordas, avendapor 13,10libras
esterlinas, e o dominicano Davidoff
Millennium Blend Series, robusto que
vale 15,50 libras na Inglaterra. Se me
fata dinheiro para compré-los, tenho
coragem suficiente parafuméa:l os, sem-
pre que mos dado. E os tenho fumado
com alegria e aplauso. =

Ora, quero ser mico de circo, ou deputado de mensal&o, se
o charuto baiano que venho fumando neste ano de 2005

nao figurar, com distin¢do e louvor, na lista dos robustos
testados pela revista
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MILHO para o Brasil

Martin Fraguio, da Maizar, cadeia
gue reline todos os setores vinculados
ao cereal, confirmou que, segundo fon-
tes da area agropecuaria do pais vizi-
nho, o Brasil pode cobrir sua demanda
interna de milho até outubro e, depois
desse periodo, devera buscar um for-
necedor externo, que poderia ser aAr-
gentina. Quanto a possibilidade de que
0s envios sejam feitos pela Argentina,
sustentou que “ € preciso ver quanto mi-
Iho dispde o pais para esse momento”.
Franguio explicou que o milho se en-
contra num momento de pré-safra, e

NOTICIAS DA ARGENTINA

CHACRA

assegurou que “ os produtores estao tra-
tando de decidir se vao semeé-lo ou
ndo”. Nesse sentido, reconheceu que,
“apesar de a margem bruta dessa cul-
tura ter subido e o preco estar melhor
do que ha alguns meses, segue sendo
menos atraente do que a da soja’. No
entanto, o diretor-executivo da Maizar
destacou que “ha chances de se repetir
a colheita do ano passado”, acrescen-
tando ainda que “ se deve seguir traba-
Ihando, porque o milho é muito impor-
tante para o desenvolvimento econémi-
co daArgentind’.

SUINOS em alta

A producdo de suinos mostra uma
tendéncia favoravel, com um cresci-
mento sustentado, que se projeta tanto
nas crias como na atividade, no curto e
médio prazos. Assim mesmo, a renta-
bilidade mostra uma melhora substan-
cial. JA como pais livre de peste suina
classica (PPC), um dos impedimentos
mais fortes para ingressar em merca-

dosexternos, naArgentinase prevé uma

importante expansdo setorial. Os cria

Trigo

Estima-se umaintencdo de plantio
de 5.100.000 hectares,16% a menos
do que no ano anterior. Dessetotal, ja
foram semeados 95%. Em algumas
regiGes produtivas, as condi¢des de
umidade continuam indesegjaveis.

[

Soja

Terminada a colheita 2004/2005,
apolémicagiraem torno dapenalida-
de que seimpora a proxima safra aos
lotes que contenham gréos verdes. Os
produtores entendem que se trata de
uma exigéncia da industria e que os
prejudica economicamente.

Leite

Diante das maiores retencfes a
exportacao, os produtores advertiram
gue serdo diminuidos os precos que
recebem atualmente (entre 50 e 53
centavos por litro de leite). Dessa
forma, existe a possibilidade que mui-
tos se sentirem tentados a passar do
tambo para a soja.

e i -°
douros consideram eixo do sucesso

produtivo a manutencéo das regras do

jogo dispostas para o setor, apresentan-
do um futuro promissor, ndo so para
0s produtores, como também paratodo
0 setor comercial da atividade. A res-
peito da producdo suina no Pais, dados
oficiaisrevelam que seincrementou em
mais do 20%, contrastando os nlime-
ros entre 2003 e 2004.

Leite: protesto as RETENCOES

Preocupado com 0s precos cres-
centes do produto e seu impacto no
bolso dos consumidores, o governo
nacional recorreu a uma medida téo
conhecida como equivocada: incre-
mentar as retencdes as exportacdes
de leite, de 5% a 15%. As repercus-
sbes foram imediatas: durante a pre-
miacdo dos grandes campedes em
Palermo 2005, os animais usaram
umabracadeirapretaem sinal do luto
que envolve o setor produtivo delei-
te. E que a medida chegajusto quan-
do se abrem novos mercados para o
leite e os queijos argentinos.

Agora, entidades do setor apresen-
taram na Subsecretaria de Defesa do
Consumidor um trabalho que reflete “a
enorme diferenca de precos entre o que
recebe o produtor |eiteiro e o valor que
se paga pelos produtos |acteos nos su-
permercados’. Os produtores falam de
um “um oligopdlio concentrado”, no
qual trés marcas (Sancor, Mastellone e
Danone) dividem a lideranca das dife-
rentes linhas de produtos.

No documento, contém uma minu-
ciosa andlise da cadeia lactea, onde é
destacado que, neste ano, os precos do
setor subiram 11%, sem que se tenha

aumentado o valor que as indUstrias
pagam ao produtor pelo insumo b
sico. Nesse sentido, € solicitado a
Subsecretaria de Defesa do Consu-
midor uma pesquisaparaverificar se
as empresas de produtos lacteos e
as empresas comercializadoras esta-
riam incorrendo em abuso de posi-
¢do dominante eimpondo pregosdos
mesmos. Pede-setambém umainves-
tigacéo dacadeiade vendaedos cus-
tos de comercializagdo desses pro-
dutos, compreendendo desde a pro-
ducgo primariados mesmos até asua
venda ao publico consumidor.
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PD e desenvolvimento
SUSTENTAVEL

Bernardo van Raij — Engenheiro agrénomo, doutor em Ciéncia do Solo, consultor/pesquisador Instituto
Agrondmico de Campinas/IAC, Campinas/SP — bvanraij@terra.com.br

aumento daproducdo agricolabra:

sileiranas Ultimas décadas deveu-

se, emgrandeparte, aviabilizagéo
daagriculturaem solos de baixafertilidade
natural, através do uso de cacario efertili-
zantes, principa mente nagranderegi&o dos
CerradosdoBrasil Centrd, mastambémem
solos empobrecidos do Sul e do Sudeste.
Contudo, embora a calagem e a adubagéo
tenham sido fundamentais paraa elevacéo
daproducéo agricola, em sentidoinverso, o
insidioso processo da erosdo desgastava
0s s0los e até os destruia, reduzindo a pro-
dutividade, muitasvezesforcando amudan-
cadeagriculturaparapastagensou até mes-
mo o abandono daterra.

Porém, nadase comparacomo quevem
acontecendo, no controle da erosfo, com o
sstema de manegjo do solo e sua cobertura,
conhecido por plantio direto. O plantio di-
reto vem sendo adotado pelos produtores
ha duas décadas, com um crescimento de
area de caréter exponencial, chegando
atudmenteem 20 milhdesde hectares. Para
compreender o queisso significado ponto
de vista do desenvolvimento sustentavel,

te mais resistente permanece, como hiimus
ou matériaorganicado solo, conferindo ao
solo propriedades notaveis de agregaco,
porosidade e retencdo de &guae nutrientes.
IS0 permite o desenvolvimento das plan-
tas, que retiram do solo, através dasraizes,
adgua e os nutrientes minerais.

O solo ocupaum papel central nacicla
gem dos nutrientes, com destague para o
carbono e o nitrogénio, ndo existentes em
rochas, mas incorporados ao solo. Os so-
los do mundo contém mais carbono retido
do que aamosferae a biosfera. O cultivo
dos solos leva a grandes perdas de matéria
organicae liberacdo de gés carbonico para
a atmosfera, portanto contribuindo para o
efeito estufa. Curiosamente, € assunto pou-
co lembrado quando sfo ligtadas as princi-
pais fontes que vém lancando gés carbdni-
co paraaamosferae causando o efeito es-
tufa, muito embora se trate de carbono an-
teriormenteretirado daatmosfera

Papd ecoldgico— Ha, ainda, outro pa
pel ecolégico fundamental do solo, repre-
sentado por sua participacdo no ciclo da
agua. Em um solo estével, com vegetacéo

O solo é 0 mais valioso recurso natural para a agricultura,

sustentaculo de grande parte da biosfera terrestre

€ preciso compreender as fungdes ecol 6gi-
cas do solo, como elas sfo afetadas pela
erosio, e como o plantio direto reverte o
processo de degradaco.

O s0lo €0 maisvalioso recurso naturdl
para a agricultura, o sustentéculo de gran-
de parte da biosfera terrestre. O que carac-
terizao solo e o diferencia do materid néo
consolidado, que muitasvezes estapor bai-
X0, éapresencade organismas, que produ-
zem e degradam matéria organica, promo-
vendo suatransformagdo. Microrganismos
provocam amineraizacdo damatériaorgg
nica decorrente de restos vegetais e de ou-
tros organismos. Nesse processo, nem toda
amatériaorganicaéminerdizada Umapar-

natural, existe normal mente um grande ni-
mero de espécies vegetais e animais e de
microrganismos, vivendoemequilibrio. Em
tals sistemas, 0 s0lo permanece coberto o
tempotodo, ataxadeinfiltraco éelevadae
a &gua penetra no solo com facilidade. O
solo tem capacidade de reter e armazenar a
agua por tempos bastante longos, o que
permite asobrevivénciadasplantasmesmo
em periodos de longas estiagens. O exces-
so hidrico, queocorrequando oteor deédgua
no solo ainge a chamada capacidade de
campo, infiltraepodeatingir o aqiifero sub-
terréneo. Os agliiferos, por suavez, forne-
cem a &gua das nascentes, que formam os
corregoseosrios. Partedetodaadguatrans

forma-seem vapor, pelaevapotranspiracéo,
e retorna a amosfera, fechando, assm, o
ciclo da &gua. Arar sempre foi um passo
importante paraaagricultura, principamen-
te para aguelas culturas de ciclo curto, ou

~~ Para agricultura
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“anuais’. Acreditava-sequeerapreciso dei-
xar aterra“fofd’, paraqueasraizesdasplan-
tas recém-germinadas pudessem penetrar
no solo sem dificuldade. A aragdo também
tinha o mérito de controlar as“més ervas’
ou “plantas daninhas’. Uma vez estabde-
cida a cultura, era importante controlar o
mato, deixar acultura“nolimpo” paraevitar
acompeticdo por aguaenutrientes. Ousga,
S0 as plantas cultivadas deveriam ocupar a
&rea; todasasoutrasiriam competir por &gua
enutrientesedeveriam ser diminadas. Com
0 tempo, essa forma de mangjo serevelou
inadequada, especiamente apds a inven-
¢80 dos herbicidas que vieram a apresentar
uma aternativa para controle das invaso-
ras. ** Solo descoberto eexposto, emterreno
com declive, ésolovulneravel” , quanto se
escreveu, com embasamento tedrico, sobre
0 poder desagregador dagotade &gua. Mas
aguelas mesmas gotas também agridem e
levantam as particulas de solo. E muitas
gotas vém depois, e ja ndo se pode reco-
nhecé-las reunidas em defllvios, que es-
correm declive abaixo. Quando haeroso, a
agua lamacenta carrega a melhor parte do
s0lo, afragdo maisfing chamadadeargila a

Parand, que buscavam smplesmenteasus-
tentabilidade de suas propriedades, ja que
aerosfo amescava inviabilizar a produgéo
agricola. O processo que se seguiu, com a
adoco crescente pelos produtores, a ade-
s30 de técnicos, pesquisadores, produto-
resdeméagquinaseinsumoseoutros, épor s
sbumanotavel histériadaagriculturabrasi-
leira, que tem sido difundida e apropriada
por um ndimero sempre crescente de entu-
Siastas. O plantio direto vem recentemente
sendo chamado de agricultura conserva
cionista. A essénciado processo é manter o
s0l0 sempre coberto com vegetacdo, viva
ou morta; nuncarevolver o solo epraticar a
rotacéo de culturas.

I mpactoambiental doplantiodireto—
O plantio direto tem variosimpactos am-
bientais positivos, devolvendo ao solo d-
gumas de suas fungdes ecoldgicas, princi-
pamente a de ciclagem de &gua. O efeito
mais procurado, o controle da erosfo, traz
consegliéncias benéficas ao solo, como a
reducdo das perdas de terra e 0 assorea
mento dos corpos d' &gua superficiais.

A erosdo éreduzidapeamaior infiltra:
¢80 de &gua, em vez de escorrimento pelo

O plantio direto tem varios impactos ambientais positivos.

Seu efeito mais procurado € o controle da erosdo

guemais contém matéria organica e nu-
trientes. Os pesquisadores avaiaram que,
no Brasil, as perdas de solos podem atingir
dezenas de toneladas de terra por hectare
emum dnico ano.

Perdascom aerosfio— A erosfo car-
rega uma parte boa do solo, com prejuizo
para a produtividade pela degradaco do
s0lo, que perde parte dacamada superficial
maisricapelo araste de material pdaero-
s30. A eroso pode, também, destruir a su-
perficie do solo, formando sulcos que difi-
cultam ouimpedem otrénsito demaguinas.
Esses sulcos adquirem, em aguns solos,
dimensdes enormes, formando as chama-
das vogorocas. A terra removida do solo
calsa assoreamento derios, lagos ou reser-
vatdrios, alamareduz o espaco paraadgua,
agravando as enchentes. Os reservatdrios
passam ater acapacidade de aguareduzida
e 0 tratamento de &gua para suprir as cida-
des torna-se mais dificil e custoso. Plantar
sem arar ja era estudado ha muito tempo
pel os pesquisadores, aindanaprimeirame-
tade do século passado, mas os resultados
experimentai sndo entusiasmaram eaviabi-
lidadederedlizar td tipodeplantiondo avan-
¢ou. Também ndo exisiamasméguinaseos
herbicidas atuais.

Oplantio direto no Brasil surgiu hacer-
cade 30 anos por conta de produtores do

terreno. | ssotem vériasconseqiiéncias. Pela
infiltragdo de &gua e menores perdas no
deflivio, as enchentes s80 menos acentua:
das e, pdo maior suprimento de &gua aos
aqliiferos subterraneos, o suprimento de
agua durante os periodos de seca é maior.
Dessaforma, o solotemdevolvido, emgran-
departe, o quehaviaperdido pelocultivo: a
sua funcao ecoldgica de ciclagem de agua.

Outro efeito importante €0 aumento da
matériaorganicado solo, revertendo acon-
tinua queda que se verifica em solos sob
cultivo convenciond. 1s0 se explica pelo
né&o revolvimento do solo por cultivos com
arado e grade, o que reduz a oxidacdo da
matériaorganica. Dessaforma, 0 solo acu-
mulamais carbono e nitrogénio, restabele-
cendo, assim, pelo menos em parte, 0 que
havia sido perdido dos ciclos do carbono e
do nitrogénio. Esse efeito ocorrendo shem
areas sUsCetivel's & erosfo, mas mesmo em
solos que ndo gpresentam esse problema
Onéo revolvimento do solotemfavorecido
abiodiversidade do solo, 0 que tem contri-
buido paramehorar aporosidadeeaguma
proliferacdo deinimigos naturais de pragas
e doengas.

Desenvolvimentosugtentavel —A pra
ticado plantio direto tem um notével efeito
em garantir aproducéo agricola, reduzindo
aerosio e apol uicdo dos recursos hidricos,

. AE W
influindo de forma muito favoravel nosci-
clos da agua, do carbono e do nitrogénio e
até mesmo contribuindo para a biodivers-
dade do solo. Contudo, isso ndo ésuficien-
te, ja que o conceito de desenvolvimento
sustentével deve ser visto ndo apenas na
areaemqueselocdizao plantiodireto, mas
também avdiado na perspectiva dos efe-
tos que a agricultura praticada e 0 mangjo
das areas ndo cultivadas das propriedades
tém sobre o meio ambiente e sobre o ho-
mem. Cabe, ent&o, andisar como os produ-
tores que utilizam o plantio direto podem
ser vistos dentro dos conceitos do desen-
volvimento sustentavel. Antes, porém, é
preciso conceituar o que se entende por
desenvolvimento sustentavel.

O relatério da ONU da Comisséo
Brundtland, “Nosso Futuro Comum”, de
1987, definiu o desenvol vimento susten-
tavel como aguele que “aende as necess-
dades do presente sem comprometer apos-
shilidade das gerages futuras de atende-
rem as suas proprias necessdades’. Outro
marco fundamenta éaAgenda2l, aprova
da na Conferéncia das NagBes Unidas so-
breo MeoAmbienteeo Desenvolvimento,
realizadano Riode Janeiroem 1992, acha
madaECO-92. A Agenda 21 éumaespécie
de consolidacéo de diversosrdadrios, tra
tados, protocolos e outros documentos ela
borados durante décadas naesferadaONU,
comegando em 1948 comaDeclaraggo Uni-
versa dos Direitos Humanos. Trata-se de
documento muito rico em informagdes, di-
retrizeserecomendagdes, podendo ser con-
siderado um programade agdo paraimple-
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sr ocupadas. Essas areas so considera
das importantes para proteger 0s recursos
hidricos e abiodiversdade.
Sugtentabilidadedosstema— Oplan-
tio direto utilizamenos energiaque o plan-
tio convenciond, pela reducdo das opera
¢Oes de cultivo do solo, estando, portanto,
na direcdo certa no que tange a sustenta-
bilidade. Fertilizantes sdo produtos es-
senciais a agricultura, utilizados em gran-
des quantidades no sstemade plantio dire-
to. Ha dois aspectos aconsiderar: 0 uso de
recursos naturais néo-renovaveis e apolui-
¢80 ambiental. No caso dos recursos natu-
rais ndo-renovave's, os principais s8o 0s
fosfatos, retirados de jazidas que tém um
limite de exploragéo, emboradistante; e os
adubos nitrogenados, fabricados pdafixa
¢80 do nitrogénio atmosférico, combinado
com o hidrogénio extraido principdmente
do gas naturd, também um recurso natural

O produtor que pratica o plantio direto deve também

trabalhar pela preservacao da fauna e da flora

mentar 0 desenvolvimento sustentavel, que
deveconciliar o resultado econdmico, apre-
servacdo ambienta e o interesse socidl.
Dessa forma, o produtor praticante do
plantio direto, que busca o desenvolvimen-
to sustentével, deve cumprir com outros
requisitos, que sfo apresarvacéo daflorae
da fauna, areducéo do gasto de energiae
do uso de recursos ndo-renovavels, aredu-
¢80 da contaminacdo ambiental. Um dos
pontos criticos da agricultura esta na ocu-
pacéo da terra. Aress de reserva florestd
legd e de protegéo permanente ndo devem

nao-renovavel. O que pouco se comenta é
aenorme economiaque aprincipa cultura
do plantio direto, asoja, traz, por fixar o ni-
trogénio diretamentedo ar. A quantidade de
nitrogénio introduzida pela soja nos siste-
mas de producdo do Brasil é duas vezes
maior do que todo o nitrogénio contido nos
adubosminerais. Quanto apol ui¢o naagri-
cultura, em qualquer sistema de producéo,
0s principais problemas sfo de nitrato em
agua subterrénea e nitrato e fosfatos em
aguas superficiais. Em nenhum desses ca
S0s, espera-se grandes problemas nas gran-

desareasdeplantio direto, maspodem ocor-
rer no caso de plantagdes de milho de dta
produtividade e em regifes que tém produ-
¢80 intensivade gado leiteiro ou de suinos,
utilizando osdgjetos no plantio direto. Para
0 enquadramento no conceito de desenvol-
vimento sugtentével, fertilizantes, minerais
ou organicos ndo devem sar gplicados aci-
ma das quantidades necessarias, para se
evitar desperdicio e poluicgo.

A protecdo de plantas é outro problema
complicado, pelo risco que os pesticidas
usados apresentam para os aplicadores e 0
meio ambiente, aém da possivel contami-
naggo de produtos agricolas. O caminho da
sustentabilidade passapor evitar aplicagbes
pelo caendério eimplementar medidasque
reduzam aspragasnaorigem, como rotacéo
de culturase manegjo de habitat deinimigos
naturais, diagnose de problemas, decisio
sobre o controle de pragas usando o mane-
jo integrado de pragas (MIP), escolha de
produtos menos tdxicos e aplicagdo corre-
ta, que evite a deriva e contaminagéo das
aress florestais e cursos d' &gua

Somenteessescasosjadao umaidéada
dificuldade de se poder degar a adesfo ao
desenvolvimento sustentavel. Pelo que se
percebe, nos locais de producéo, poucos
produtores qudificariam totalmente. Pior:
muitos produtores estdo confiando demais
no plantio direto para o controle de erosfo,
eliminando osterragos antes damelhoriada
permesbilidade e da consolidaco da cama
da de residuos, com o que ja se observa es-
corrimento de &gua, embora limpa, sobre o
terreno, com o que se perde parte dafungéo
do solo no ciclo daégua, dém do araste de
pesticidas para os cursos d' égua. m
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ACUCAR E ALCOOL

AGRIBUSINESS

Carlos Alberto Widonsck — carlosw@bmf.com.br

Artigo redigido em 30/7/2005

Preferéncia por bicombustiveis aumenta a demanda por dlcool

D e acordo com o primeiro levanta-

mento da safra do setor sucroalco-
oleiro, redizado pelaConab, o Brasi| de-
verd produzir cerca de 450,2 milhdes
de toneladas de cana-de-aclicar na sa-
fra 2005/2006. Se comparado com 0s
dadosdo | BGE, safra2005/2006, apro-
ducédo crescera 7,8%. A Regido Cen-
tro-Sul deveraresponder por 84,2% do
total, cabendo a Regido Nordeste apro-
ducéo de 15,8%.

Segundo a Unigo daAgroindistria
Canavieirade Sao Paulo (Unica), atéo
inicio de julho, 107,5 milhdes de tone-
ladas de cana foram processados na
Regi&o Centro-Sul, 29% superior aovo-
lume esmagado no mesmo periodo da
safra anterior. A producdo de aglicar
atingiu 6,4 milhdes de toneladas, 27%
amais que a producdo de 2004/2005, e
aproducdo de dcool no mesmo perio-
dofoi de 4,2 bilhdes delitros, aumento
de 39%.

O que de fato vem influenciando
essa demanda pelo dlcool é apreferén-

cia do consumidor por automoéveis bi-
combustiveis ou a acool, dado que o
preco do & cool nabomba estd compe-
titivo emrelacdo ao dagasolina. Segun-
do dados daAnfaves, asvendas de car-
rosaalcool ou Flex Fuel em janeiro de
2005 foram de 29.497 unidades, jaem
junho as vendas foram de 74.411 uni-
dades, um crescimento de 252%.
Com as ex-
portagcbes em
alta, osprecosno

ssssss

as bolsas internacionais, subindo, em
média, 12,7% (setembro/2005, 13,5%;
novembro/2005, 12,6%; e fevereiro/
2006, 12,2%). No mercado futuro de
alcool anidro, os pregostiveram menor
expansao que os do aclcar, subindo,
em média, 3% (agosto/2005, 4,75%;
setembro/2005, 1,43%; outubro/2005,
2,33%; e novembro/2005, 3,43%).

Evolugio dos Pregos do Alcool Anidro na BM&F

mercado interno
mantém-se sus-
tentados, apesar
do periodo de
safra na Regido .
Centro-Sul. Na 2
BM&F, conside-
rando o periodo
de um més, 22/6
a22/7, osvenci-
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ALGODAO

Plinio Penteado de Camargo — plinio@bmf.com.br

Andlise do mercado fisico e futuro

s cotacdes no mercado futuro da

BM&F encerraram-se, no dia 9
de agosto, em US$¢ 47,00/Ip, parao
vencimento out./2005; US$¢ 47,80/ Ip,
para dez./2005; US$¢ 50,00/Ip, para
mai./2006; e US$¢ 49,00/Ip, para o
vencimento jul./2006. Neste mesmo
dia, havia 389 posicGes em aberto.
No periodo de 11 de julho a 9 de
agosto, os contratos com vencimen-
to para out./2005 apresentaram que-
da nas cotagdes de 7,47%, saindo de
US$¢ 50,50/Ip, no dia11/7, atingindo
USS$¢ 47,00/1p no dia 9/8.

O indice Esalq evoluiu negativa-
mente no periodo sob analise: em
9/7 foi apurado em R$ 1,23/Ip; e, em
9/8, R$ 1,14/Ip , ou sgia, - 7,3%. Em
julho, o mercado futuro do algodéo
transacionou 207 contratos, o equi-
valente a 2,59 mil toneladas, volu-
me 71,8% inferior ajunho de 2005,
guando foram negociados 734 con-
tratos. No acumulado entre janeiro

e julho de 2005, o volume negocia-
do atingiu 1.915 contratos, contra
60 em igual periodo de 2004.

A formagédo de pregcos no mer-
cado disponivel tem sido fortemen-
teinfluenciada pelosleil6es de PEP
e do sistema PROP. No leil&o reali-
zado pelaAMPA em 9/8, pelo siste-
ma The Seam, foram ofertadas
24,65 mil tone-
ladas, mas
vendidas so-
mente 4,860

Artigo redigido em 15/8/2005

40% do produto. A produtividade
esta sendo normal e a qualidade
esta ligeiramente inferior a da sa-
fra passada.

No mercado internacional, o pri-
meiro vencimento daBolsade Nova
York fechou em 9 de agosto cotada
a USS$¢ 49,15/Ip e o Indice A da
Cotton Outlook a US$¢ 54,75/Ip.

Evolugéao dos Precos do Algodao
(Periodo de 2/4/2005 a 9/8/2005)

mil toneladas.
A colheita
nos Estados de
Minas Gerais e
deGoiasjaesta
em fase final.
Estima-se que
na Bahia e em

Uss¢ILP

Mato Grosso
ainda falta co-
lher cerca de
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Luiz Claudio Caffagni — Iclaudio@bmf.com.br

Artigo redigido em 15/8/2005

Pregos internos aguvardam por defini¢do da safra norte-americana

A comercializagdo da safrabrasilei-
ra tem sido efetuada paulatina-
mente pelos produtores, que perma-
necem a espera da definicdo da safra
dos EUA e do desenrolar da situagéo
politica nacional, pois sao fatores que
podem influenciar positivamente os
pregos domeésticos. Parte desse com-
portamento de retencdo de soja refle-
te-se nas cotagBes dos prémios de ex-
portacdo. Por exemplo, em 28 de ju-
nho, o prémio para embarques agosto
de 2005 em Paranagua estava cotado
a -US$¢17,00/bu, enquanto em 9 de
agosto alcangava +US$¢ 27,00/bu.
Essa volatilidade mostra que os pre-
¢os de sojana CBOT tém se descola-
do das cotagdes do mercado domésti-
co, gerando risco em operacdes de
hedge efetuadas por brasileirosnaBol-
sade Chicago. Deve-se lembrar que a
precificagdo do contrato de soja da
BM&F ndo incorpora a variavel pré-
mio, ou segja, ndo transfere risco de
sua oscilac8o as posicoes de protecdo
de agentes brasileiros.

Os contratos futuros de soja da
BM&F, com referénciano corredor de
exportagdo em Paranagua, apresenta-
ram no dia 11 de agosto as seguintes
cotagdes: 0 més futuro de setembro

de 2005 fechou a US$ 14,34/sc; o
novembro, a US$ 14,90/sc; o margo
de 2006, a US$ 14,45/sc; o abril de
2006, a US$ 13,60/sc; e 0 maio de
2006, a US$ 13,60/sc. Diariamente, a
BM& F tem negociado em média5 to-
neladas de soja, que, entre janeiro a
julho de 2005, totalizou 27.189 con-
tratos negociados, contra 2.022 no
mesmo periodo de 2004.
Emboramaisdistribuida, asexpor-
tagdes de soja continuam mantendo
bom desempenho desde o inicio do
ano de 2005, alcangando 13,3 milhdes
detoneladas (janeiro ajulho), confor-
me dados da Se-
cex, demons-
trando assim
um aumento de

gue contribuiram para maior diversi-
ficag&o do risco no ano de 2005.

A previsdo do USDA para a pro-
ducdo brasileira ficou em 62,00 mi-
Ihdes de toneladas. Alguns agentes
brasileiros estimam diminuicdo de
area de soja de 6%, representando
21,5 milhdes de hectares e producédo
de 60 milhdes de toneladas. A pro-
dutividade devera ser menor devido
adiminuicéo de tecnologiaa ser uti-
lizada pelo produtor. Outras consul-
torias arriscam em aumento de area
em 1%, com produc&o de 63 milhdes
de toneladas.

Evolugao dos Precos Futuros do Contrato de Soja - BM&F

1,3% emrelagcdo
ao ano passado
€ um acréscimo
de 8,6% com
relacéo a 2003.
E importante
salientar a parti-
cipagéo de no-

;

VOsS paises im-
portadores para
o Brasil, como
Rulssiae Coréia,

Mais investimentos, mais empregos e
melhores produtos.

* Quatro novas industrias garantirao estrutura para

producao de 300 mil frangos por dia
* Investimentos de mais de R$ 240 milhdes

* Rateio de ICMS entre os municipios envolvidos
¢ 5.000 empregos diretos e indiretos ate 2007
* Mais de 7.800 associados

C.Vale Do Brasil para o mundo.
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MILHO

BRASIL
Wilson Motta Miceli — wilson@bmf.com.br

Mercado maniém-se estdavel

estimativa da producdo nacional

para a safrinha, segundo consulto-
rias, giraemtorno de 9 milhBesdetone-
ladas, representando um aumento de
mais de 18% em relacdo as estimativas
doinicio dacolheita. Considerando-sea
safratotal, aproducdo pode alcancar 37
milhdes de tonel adas.

Os pregos do milho no mercado fi-
sico fecharam aR$ 17,50/sc no dia9 de
agosto em Paranagug; e a R$ 19,00/sc
em Campinas, mantendo-se praticamen-
te estéve ante 0 mesmo periodo do més
de julho. Na BM&F, as cotagbes dos
contratos futuros encerraram-se no dia
9 de agosto a R$ 19,9V/sc, para o ven-
cimento setembro/2005; R$ 21,77/sc,
paranovembro/2005; R$ 22,55/sc, para
janeiro/2006; R$ 21,00/sc, para margo/
2006; e R$ 20,85, para 0 vencimento
maio/2006. As cotagdes dos contratos
futurosdemilho semantiveram estaveis,
acompanhando o mercado fisico e re-
fletindo um cenario de poucavolatilida-
de de pregos, em fungdo dos nimeros

de producéo, demanda e possibilidades
deimportacdo jadevidamenteprecifica-
dos pelo mercado.

O preco da paridade deimportagdo
tem balizado o preco do milho tanto
no mercado fisico como no futuro,
onde se verifica que, mesmo no perio-
do de entressafra (Ultimo trimestre do
ano), as cotagdes ndo sofreram alta
significativa

A volatilidade
diariado contra-

Artigo redigido em 15/8/2005

0,8% a 1,0% ao dia. Ha indefinicbes
ainda de volumes importados de milho
pelo Brasil e sobre a produgdo norte-
americana, que podera trazer volatili-
dade nos precos do milho para os pro-
Ximos meses. Dessa forma, sugere-se
aos agentes da cadeia de comercidiza
¢80 de milho o uso dos contratos futu-
ros para fixagdo de preco.

Evolucao dos Pregos dos Contratos Futuros do Milho

to futuro com :
vencimento em
setembro/2005
situou-se entre
1,42%aodia(15 §aurs
de julho) e
0,42% a0 dia(22
de julho). Em

média, avolatili-
dade diaria dos

19/07/05
20007/05

contratos futu-

— Set./2005

Nov./2005 —Jan./2006 — Mar./2006 Mai./2006 — Mai./2006

ros tem perma-
necido entre

CAFE

Colheita avanca e exportagoes aumentam

D e acordo com o Centro de Pesqui-
sade EconomiaAplicada(Cepea),
a colheita do café alcanca metade da
safra 2005/2006, mas o produto ainda
esta pouco ofertado no mercado. Essa
retracdo do produto se da devido ao
atraso na secagem e no beneficiamen-
to e também por parte dos produtores,
que, devido as baixas cotacles, estdo
armazenando a maior parte do café.
Segundo a Secex, o principa ven-
dedor de café neste primeiro semestre
foi 0 Brasil. As exportacdes parao més
de junho somaram 2,076 milhdes de
sacas de 60 kg, 2% acima em relacéo
ao mesmo més do ano passado. Os
embarques chegaram a 13 milhdes de
sacas, 10% a mais sobre os 11,9 mi-
Ihdes de sacas em igual periodo do ano
passado. O Brasil fechou o ano safra
2004/2005 com exportacdes de 27,8
milhdes de sacas de 60 kg, 11% amais
gue em 2003/2004, com 25 milhdes
de sacas. A receita brasileira alcangou

USS$ 1,4 hilhdo, avanco de 64% em re-
lacdo aos US$ 877 milhdes em 2004.
Na BM&F, as cotagdes dos contra-
tos futuros encerraram-se, no dia 22 de
julho, em US$ 119,20/sc, parasetembro/
2005; USS$ 122,20/sc, para dezembro/
2005; US$ 125,00/sc, paramargo/2006;
e US$ 129,10/sc, para o vencimento se-
tembro/2006,
como mostra o
gréfico. NaBolsa
de Nova York

Wilson Motta Miceli — wilson@bmf.com.br
Artigo redigido em 30/7/2005

para o vencimento setembro/2006. A vo-
|atilidadediariado contrato futuro deven-
cimento setembro/2005, negociado na
BM&F, situou-se entre o minimo de
1,08% a0 dia, em 13/7, e 0 maximo de
3,57% ao dia, em 20/7. A volailidade di-
&riaoscilou bastante nesse més dejulho,
entre patamares de 1,0% a 3,5% a0 dia

Evolugao dos Precos Futuros do Café Arabica — BM&F

(NYBOT), asco- o
tacOes de fechar
mento de 22 de
julho  foram:
US$¢ 131,55/Ip,
para setembro/
2005; US$¢
137,37/Ip, para

(USssaca)

dezembro/2005;
US$E 142,20/1p,
paramargo/2006;
eUS$e 149,61/1p,

08107105
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Seior arrozeiro terd mais RS 40 milhées em AGF

A cadeia orizicola conta com novo
aporte de recursos. Sdo R$ 40 mi-
Ihdes, que serdo disponibilizados pela
Companhia Nacional de Abastecimento
(Conab), para as AGFs (Aquisicdo do
Governo Federal). O montante liberado
permitirdacomerciadizacdo de2 milhdes
de sacas, de 50 kg cada uma, arroz tipo
1-58% degraointeiro. O governo com-
promete-seapagar, avista, R$20,00 pelo
produto. Cada agricultor podera vender
até2.500 sacas. O arroz tornou-se o prin-
cipa assunto discutido pela missfo chi-
nesa que vistou a Expointer, em Esteio/
RS, em agosto. O grupo veio a0 Rio
Grande do Sul para apresentar as poten-
cididades da provincia de Shaanxi, que
ficano oeste daChina, e acabou revelan-
do que o consumo de arroz entre os har
hitantes locais esta crescendo como re-
flexodamelhorianaqudidadedevidada
populagdo. As plantagbes do pais, no en-
tanto, ndo estdo sendo suficientes para
atender aesse crescimento. Representan-
tes da orizicultura galicha comegaram a

buscar responsaveis pela &rea dentro da
comitivaafim de negociar as exporta-
¢des do produto galicho para Shaanxi.
O dima no Rio Grande do Sul tem sido
propicio para o preparo do solo, para o
plantio dearroz, porém aintensidade dos
traba hostem semantido numritmo ainda
lento se comparado com anos anterio-
res. O principal motivo é que, em dgu-
mas regides im-
portantes para a
producgo, o nivel

dos R$ 18,00. Em Mato Grosso, afdta
de recursos financeiros dos produtores
de arroz da maior area de producdo do
cereal — 0 norte mato-grossense — pode
provocar uma queda de até 60% da area
de cultivo da safra 2005/2006, em rela-
caéo aanterior davariedade Cirad 141, que
foi de 740 mil hectares. O motivo é a
brutal queda do preco do Cirad.

Mercado Nacional

das barragens se
encontra bem
abaixo do espera-
do para essa
épocadoano. O
preco da sacade
50 kg, oferecido
a0 produtor gall-
cho, oscilou en-
tre R$ 16,50 e

28,00

Casca (saca 60 kg)

22,00

Casca (saca 50 kg)

30,00

R$ 19,50, fi-
cando o preco
médio abaixo

Campo Ponta
Mouréo (PR) ~ Grossa (PR)

Encruzilhada do

Guaratingueta Torres
(SP) sul (RS)

Pelotas
(RS)

SUINO

Exportagoes de carne svina crescem 346% em MT

coordenador do Centro Internacio-

nal de Negécios (CIN), da Federa
¢a0 das Indlstrias do Estado de Mato
Grosso (Fiemt), Gavur Kirg, destacaque
0 complexo carnes registra crescimento
napautaestadua acimadamédia. “Atéo
fina do ano, este serd o terceiro carro-
chefe danossa economia, perdendo ape-
nas para a soja, com mais de 82% de
participacao, e para 0 agodéo, que neste
pos-colheita devera incrementar o volu-
me de divisas.” Crescimento acima da
médiaestaregistrando acarnesuina, com
ganho de 346,27%. Essa carne passou
deumacotacdo médialquilode US$ 1,37
para US$ 1,83, no acumulado dos sete
primeiros meses de 2005. Kirgt frisaque
esse incremento é resultado das abertu-
ras de novos mercados, principalmente
0 asidico, e da reativacdo do mercado
russo. Depois detrés mesesem queda, 0
preco do suino em péreagiu nos Ultimos
dias e estd sendo vendido a aé R$ 2,20,
oquilo, comameédiaestadual ficandoem

torno de R$ 2,06. E um aumento signifi-
cativo, se levar em conta que ha trés
meses o preco do suino em pé ndo pas
sava de R$ 1,50. O aumento de prego
traz grande tranqiilidade aos suinoculto-
res, que vinham enfrentando S&rios pro-
blemas nos Ultimos meses, com o preco
da carne em queda e os custos de produ-
coemdtaAre

pentinareacdo do

mercado se deve

formuladas pelos 80 paises que impor-
tam o produto brasileiro. Cercade 70%
dos 33,9 milhdes de unidades de ani-
mais oriundos dacadeiaindustrial aba-
tidos em 2004 passaram por inspegdo
federal, sendo os restantes 30% fisca-
lizados pelas ingtituicdes estaduais de
controle sanitario.

Mercado Fisico (R$/kg)

a grande procura
de suinos para
abatepor causado
aumento do con-
sumo interno. A
canesuinacfere-
cida nos grandes
centrosbrasleros
ésubmetidaa s
Veros ContrOIes Toledo Erechim
sanitérios, que PR)  (RS)

atendemarigoro-

sas exigéncias

Santa
Rosa (RS)  (PR) (RS) (sc) (sc)

Cascavel Encantado Ararangua Concoérdia
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2° Prémio New Holland de FOTOIORNAHSMO

o s reporteres fotografi-
cos Egberto Marcio

Nogueirade Medeirose Sil-
va e Luis Tadeu Vilani fo-
ram os grandes vencedores
do 2° Prémio New Holland
deFotojornalismo. Medeiros
ficou com o primeiro lugar
na categoria Agricultura e
Vilani obteve aprimeiraco-
locac&o na modalidade Tec-
nologia. Cada um recebera
prémio em dinheiro no va-
lor de R$ 8.000,00. O re-
sultado foi divulgado pela
Comissao Julgadora do
Prémio, que se reuniu em
Séo Paulo.

Ao todo, foram inscritos

mais de 800 trabalhos (mais
gue o dobro daprimeiraedi-
¢a0), de repdrteres fotogra-
ficos que atuam em jornais,
revistase publicacGesde co-
operativas agricolas, entre
outros veiculos, de todo o
Pais. De acordo com o di-
retor de comunicacdes da
New Holland, paraaAméri-
ca Latina, Milton Rego, o
aumento no nimero de ins-
criges, inclusive de cidades
dointerior, eaqualidadedas
fotos reforcam a importan-
ciada atividade agricola no
Pais. “Sabemos que o tra-
balho do produtor rural con-
tribui fortemente para o de-
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senvolvimento econémico,
politico e socia do Brasil.
O prémio é umamaneirade
divulgar nos grandes cen-
tros a riqueza produzida no
interior do Pais”, afirma
Milton.

Além das cinco vence-
doras, foram escol hidas ou-
tras 25 imagens para com-
por a Exposicéo do 2° Pré-
mio New Holland de Foto-
jornalismo, que vai ser exi-
bida em dez cidades brasi-
leiras. A idéiaémontar uma
exposic¢éo itinerante, que
possa ser levada a centros
culturais, universidades, fei-
ras e espagos publicos.

Tortuga fecha PARCERIA com a ONG ambiental SPVS

P reocupadacom apreser-
vagdo da natureza, a
Tortuga € 0 mais novo as-
sociado coorporativo da
Sociedade de Pesguisa em
Vida Selvagem e Educagéo
Ambiental (SPVS), umadas
mais importantes organiza-
¢Bes ndo-governamentaisdo
Pais nadrea da conservacéo
da natureza. A Tortuga C&
maras de Ar passou a ser a
132 associada da entidade,
contribuindo com a causa e
oferecendo aos seus funcio-

narios o Programa de Sen-
sibilizacdo Ambiental forne-
cidopelaSPVS, quevai con-
tar com oficinas direciona-
das aos funcionérios sobre
conservagdo da natureza.
“Oapoioinstitucional da
Tortuga colaboracom avia
bilidade de projetos de pro-
tecdo dedreas nativas, agles
de educagdo ambiental ede-
senvolvimento de modelos
para o uso racional dos re-
Cursos naturais’, comenta
Monica Borges, a gerente

de parcerias estratégicas da
SPVS. “Apoiamos o traba-
Ilho de organizacGes como
esta, que atua ha 20 anos na
conservagdo da natureza
paranaense. Nés nos colo-
camos a frente de outras
empresas do setor, sendo a
Unica empresa do ramo de
pneumaticos a ser parceira
da SPVS. Estamos muito
felizes em poder contribuir
para uma causa téo nobre’
afirma Caio Fontana, da
Tortuga.

Stihl INAUGURA nova loja

Stihl, fabricante mundia de ferramentas motorizadas portatels, como motosser-

ras, rocadeiras e outras, inaugurou uma nova loja em Porto Alegre/RS. Por meio de
seu revendedor F.S. Reis Comercial, a nova loja conta com 150 metros quadrados de
areanaAvenida Cairu, para atender o piblico da zona norte e central de Porto Alegre. A
inauguracdo aconteceu em 1° de agosto. Com 43 anos de mercado, aF.S Reis Comercial
inicia a venda dos produtos do conceito de Lojas Padréo Stihl. Hoje o Grupo Stihl, de
origem alema, esta presente em mais de 160 paises, tendo mais de 80% das vendas fora
da Alemanha. Conta com mais de 7 mil colaboradores em todo o mundo.

FLASH

Dia Nacional
do Campo
Limpo REUNE
mais de 10 mil
pessoas

DiaNaciona do Cam-

po Limpo, comemo-
rado em 19 de agosto, reu-
niu mais de 10 mil pes-
soas em 41 centrais de
recebimento de embala-
gens de agrotdxicos, com
0 objetivo de levar a co-
munidade os resultados
obtidos pelo sistema de
destinagdo final de emba-
lagens vazias de agrotoxi-
cos. A data, caracterizada
como um dia de portas
abertas, pode mostrar o
resultado de um trabaho
integrado dosagenteseco-
laboradores do programa
de destinagéo final (agri-
cultores, canais de distri-
buicdo, industria e poder
publico), que, nos primei-
ros sete meses do ano,
foram responsaveis pelo
processamento de 10.728
toneladas de embalagens,
ou sgja, 21% a mais do
gue o nimero alcancado
no mesmo periodo do ano
anterior.

Em cada uma das
centrais participantes da
comemoragdo, puderam
ser acompanhados 0s pro-
cedimentos que fazem
parte do sistema de desti-
nacdo final, desde aentre-
gadas embalagens na uni-
dade de recebimento, ins-
pecdo e separacdo de em-
balagens, prensagem e
preparacdo defardos, car-
regamento de caminhdes
para o destino final e ma-
teriais reciclados.

Além dademonstracéo
dosprocedimentos, foi lan-
¢ado o “Concurso de De-
senho Infantil”, com o
tema ““Campo Limpo’.

74 - SETEMBRO 2005



TROFEU Ceres

diretor-presidente da

revistaA Granja, Hugo
Hoffmann (nafoto, aesquer-
da), foi homenageado com
0 Troféu Ceres, na ocasido
do Projeto Ceres 2005 — F&-
rumAgropecuario“A Irriga-
¢ao Consciente”, umaparce-
ria da Associacdo Riogran-
dense de Imprensa (ARI) e
da Farsul. O troféu foi en-
tregue a pessoas e institui-
¢0es gque se destacaram no
setor ao longo dos Ultimos
anos. A entrega do troféu a
Hoffmann foi feitapelo pre-
sidentedaARl, Ercy Pereira
Torma (a dir., na foto), du-
rante a Expointer 2005.

Inés Arigoni

ANOTE Al

Oracle APRESENTA sua drea de agronegocios

Oracle do Brasil criou

este ano uma diretoria
para atender as demandas
do agronegécio, liderada
por André Papaleo. Segun-
do estudo da Confederacéo
da Agricultura e Pecuéria
do Brasil (CNA) e do Cen-
tro de Estudos Avancados
em EconomiaAplicada da
Universidade de S&o Pau-
lo (Cepea/USP), o setor,
um dos segmentos estra-
tégicos para a empresa,
deverarepresentar um PIB

de R$ 535,09 hilhdes em
2005, abrangendo as areas
de insumos, indUstria e dis-
tribuicdo. “Nosso desafio
inicia foi definir, no univer-
so do agronegécio, as areas
de maior interesse, pois es-
tamos falando de um setor
repleto de oportunidades e
gue representa cerca de um
terco do PIB do Pais’, afir-
ma André Papaleo. Segun-
do ele, em tese, 0 agrone-
gécio se estende desde os
iNsUMos No campo, passa

pel os canais de distribui cao,
chega a agroindustria e se-
gue para o vargjo. “E uma
cadeia muito complexa que
compreende 5 milhdes de
propriedades rurais e 70
mil agroindustrias”, lem-
bra. Para o diretor, a nova
fronteira do agronegdcio
passa por solucdes de TI
(tecnologiadainformagéo)
gue contemplem umainte-
ligénciade gestéo capaz de
permear toda a sua cadeia
devalor.

De 4 a 6 de outubro,
acontece a XVI Reuniao
Nacional de Pesquisa de
Girassol, em Londrina/
PR. O evento é realizado
a cada dois anos e retine
pesquisadores, professo-
res e técnicos de institui-
¢Oes para discutir sobre o
desenvolvimento da cultu-
ra do girassol no Brasil.
Informacgdes no telefone
(43) 3334-1601 ou email
rnpg@ser comtel .com.br

Contato: Alessandra
Neves.

AGCO e UFSM FIRMAM convénio

u nir ainiciativaprivadaa
uma ingtituicao de ensi-
no superior para disponibili-
zar tecnologiae conhecimen-
to & sociedade. De acordo
com esse principio, aAGCO
do Brasil e Universidade Fe-
deral de SantaMaria(UFSM)
firmaram convénio de redli-
zacdo do Projeto Aquarius.
Participaram da assinatura o
diretor demarketingdaAGCO
do Brasil, Fébio Riltcher, e o
Reitor daUFSM, Paulo Jorge
Sarkis. E o primeiro projeto
em agricultura de precisdo
aser disponibilizado em es-
cala comercid.

O aguarius iniciou em
2001 e estd sendo desenval-
vido na Fazenda Anna, naci-
dadedeN&o-Me-Toque/RS. A
propriedadeéo primeirolabo-
ratorio aberto de testes préti-
cos para 0 estudo do impacto
da introducdo da tecnologia
em escala comercid no Pais.

O projeto € uma parceria
entre as empresas AGCO do
Brasl, SaraSfill, Dekalb, Ser-
rana Fertilizantes e a UFSM
aravésdo Nucleo de Ensaios
em Méquinas Agricolas
(NEMA) e do Departamento
de Solos, Setor de Mangjo e
Conservacéo do Solo.
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Nos dias 17 e 18 de
outubro, acontece o En-
contro sobre Oportunida-
des e Desafios do Merca-
do de Biodiesel no Brasil,
no Rio de Janeiro/RJ. O
evento pretende analisar
as oportunidades e os de-
safios para a producao,
comercializagdo e utiliza-
¢do do biodiesel no Pais.
O encontro é uma promo-
¢do do International Bu-
siness Communications
(IBC). Informagdes no te-
lefone (11) 3017-6808.

O 42 Congresso Brasi-
leiro de Biometeorologia
acontece de 24 a 26 de
outubro em Ribeirao Pre-
to/SP. O evento busca
contribuir paralevar a so-
ciedade novos conceitose
tecnologias, que ajudem
aminimizar osefeitoscli-
maticos adversos sobre a
salde, reduzir a poluicéo
ambiental e melhorar a
produtividade agropecua-
ria. Informagdes pelo e-
mail 4cbb@iz.sp.gov.br
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Juliana, cultivar de CENOURA
para plantio no verdo

As cenouras hibridas,
desenvolvidas através de
mel horamento genético, sdo
0opgao para aumento daren-
tabilidade no campo para o
proximo plantio de ver&o
cominicio nofinal de agos-
to e comego de setembro.
Asrazfes para 0 ganho da
rentabilidade estdo em
maior produtividade e me-
Ihor qualidadederaizes. Ao
comparar cultivareshibridas
evariedades, o produtor tera
produtividademédiasuperior
em 15%. A cenoura hibrida
Juliana, da Horticeres, tem
raizes com cerca de 20 cm

BIOTECNOLOGIA

A Bayer CropScience
lancou, em Porto Alegre/
RS, o Arize, marca mun-
dial daempresa paratec-
nologia de sementes hi-
bridas de arroz. O Arize
éoresultado dapoliniza-
¢80 cruzada de duas li-
nhagens de arroz que re-
sultam em um hibrido
mais resistente as doen-
¢as e com produtividade
superior as variedades
convencionais. Adaptado
especia mente paraa Re-
gido Sul do Pais, tem bai-
xa densidade de semea-
dura, alto potencial pro-
dutivo (9 mil quilos/hec-

de comprimento, sem inci-
déncia de ombro verde, o
gue facilita a comercializa-
¢80 no atacado e no varegjo.
Apresenta ainda folhas for-
tes e fartas, que facilitam o
arranguio manual. Asraizes
da cenoura hibrida Juliana
sd0 mais cilindricas, com
pontas arredondadas, e pe-
gueno miolo (coracdo), e
apresentam cor alaranjada
intensa, que proporciona
forte apelo visual. E ided
para o preparo de pratos
culinérios coloridos, como
saladas e galantines, bem
como patés e cremes.

Arroz HIBRIDO para o Sul

tare) devido amelhor ca-
pacidade de perfilhamen-
to e a0 maior nimero de
paniculas. Suaaltatecno-
logia agrega caracteristi-
cas que beneficiam toda
a cadeia da cultura: pro-
dutividade e sanidade ao
produtor; qualidade de
gréo e cocgdo paraain-
dustria; e um produto de
ataqualidade parao con-
sumidor. Apresenta ciclo
médio de 130 dias etole-
rancia a mancha-parda,
brusone, manchas de
gluma, manchas de
gréos, toxidez do ferro e
escaldadura.

variedades

A Topseed Premium, di-
visdo daAgristar responsavel
pelo desenvolvimento de se-
mentes de ato potencial ge-
nético, langou quatro varieda:
des de sementes, entre me-
lancia, repolho e tomate.
“ S80 sementesdesenvolvidas
para proporcionar o0 melhor
retorno econdbmico para 0s
produtores. Todas s8o rigida:
mente testadas em nossos
campos experimentais por,
pelo menos, trés anos para
garantir sua performance”,
explica Fernando Marcon,
gerente de Vendas e Marke-
ting da linha Topseed Pre-

P
Divulgacéo

Agristar lanca quatro NOVAS

mium. O objetivo é disponi-
bilizar aos produtores op-
¢Oes produtivas, tolerantes
as doencas e adaptadas as
diversas regides brasileiras.
Os lancamentos sdo: Melan-
ciaDenver F1, devido aqua
lidade dos frutos, a varieda-
de possui étima aceitacdo do
mercado; Repolho Yamato F1,
possui tolerdncia a rachadura
de cabeca e Xcc (Xanthomo-
nas); Tomate Setcopa F1, sua
principa caracteriticaéserto-
lerantean TYLCV (Geminivi-
rus); e Tomate Spacestar F1,
possui frutos grandes com ex-
celente pos-colheita

Variedades experimentais de MELANCIA mais precoce

Desde 2002, a Embra-
pa Rondbnia desenvolve
um programa de melhora-
mento genético da melan-
cia, visando a obtencao de
cultivares precoces, defru-
tos pequenos, com alto
teor de agUcar, boa resis-
téncia ao transporte e com
diferentes padrées de cas-
ca e cor de polpa. Até o
momento, jaforam obtidas

40 linhagens, sendo que
50% de polpa vermelha e
as demais de pol pa amare-

la ou laranja. A perspecti-
va é de que, até junho de
2006, sejam langados, na-
cionalmente, pelo me-

nos duas cultivares,
% sendo umade pol-
% paamarelaeou-

trade polpaver-
melha; e, em
2007, umaculti-
var de polpa la-
ranja. As plantas

sdo bastante precoces,
produzindo com cerca de
60 dias, contra os 85 dias
dasvariedadestradicionais,
0 que garante retorno mais
répido e proporciona me-
Ihor aproveitamento da
area e da mao-de-obra e
aindareduz riscos de per-
das por pragas, doencas
e condi¢des ambientais
desfavoraveis.
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AGRO(O)PORTUNIDADES

O ponto de encontro de estudantes, profissionais e empresas

Para visualizar os curriculos completos, acesse www.agranja.com no link curriculum

Os curriculos abaixo
estdo dispostos da
seguinte forma:

Nome
Area de atuacio
Localidade de atuagéo

Endereco do curriculo
completo

» BRUNO CORTEZ DA
SILVA

Técnico em Agropecuéria
Parana
www.agranja.com/cv/
cv16.pdf

» ELERSON REIS TIBURCIO
Agronomia
Parana

www.agranja.com/cv/
cv15.pdf

» RICARDO WESLEY
FREDERICO
Agronomia

Todo o Brasil
www.agranja.com/cv/
cv14.pdf

» ALINE DE CARVALHO
JORGE

Engenharia Agricola
Centro-Oeste
www.agranja.com/cv/
cv13.pdf

» ALEXANDRE KLEIN
PARNOFF

Técnico em Pecuaria
Brasil e exterior
www.agranja.com/cv/

cv12.pdf

» PAULO ROBERTOFABRIS
Técnico em Agropecuéria
PR, SP, MT ou MS
www.agranja.com/cv/
cvl1l.pdf

» ALEXANDRE OTAVIO
FERREIRA

Técnologia Agricola e em
Agropecuaria
PR,SC,RS,SPeMS
www.agranja.com/cv/
cv10.pdf

» NEY KAMPA FILHO
Técnico Agricola / Técnico
em Administracdo Empre-
sarial. Ambos em curso
Lapa e

Porto Amazonas/PR

www.agranja.com/cv/
cv9.pdf

» JEFFERSON TOLFO DA
FONTOURA

Agronomia

Sul do Brasil
www.agranja.com/cv/
cv8.pdf

» VICTOR VASCONCELOS
EULALIO

Engenharia Agricola

Todo o Brasil
www.agranja.com/cv/
cv7.pdf

» ALINE RUBIN FERIGOLO
Técnico Agricola com
habilitacdo em Agricultura
RS, PR, MT, MS e GO
www.agranja.com/cv/

cv6.pdf

» CESAR ALMEIDA
MURTA MENDES
Zootecnia

Todo o Brasil
www.agranja.com/cv/
cv5.pdf

» ROGERIO SLOMPO
Engenharia Agrondémica
Regido Sul do Brasil
www.agranja.com/cv/
cv4.pdf

» GABRIEL AMENDOLA
DE SIMONE

Zootecnista

Todo o Brasil
www.agranja.com/cv/
cv3.pdf

Para incluir seu curriculo ou anunciar ofertas de empregos ou estdgios, contate marcelo@agranja.com (area restrita a assinantes)

Abertas as inscric0es para o Programa de Trainees 2006 da Syngenta
Vagas sao direcionadas para o setor de agronegécios

ar oportunidade a jovens talentosos e, ao mes-
mo tempo, produzir uma nova geracao de lideres

As inscricbes devem ser feitas pelo site
www.syngenta.com.br até o dia 14 de outubro.

comprometidos com a constru¢éo e implementacao
do modelo de negécio Syngenta.

Este ano, as inscri¢cdes estardo abertas a partir do
dia 14 de setembro. Sao aproximadamente dez vagas
para engenheiros agronomos (ambos 0s Sexos), recém-
formados ou com até quatro anos de graduag&o. E preci-
so ter conhecimento de inglés, disponibilidade para mu-
dancas de residéncia e viagens e ter até 28 anos.

O Programa prevé a passagem dos trainees por varias
areas da empresa, para adquirir o conhecimento téc-
nico e pratico dos negdcios da Syngenta, além de
uma visao estratégica.

A Syngenta é uma das empresas lideres mundiais na
area de agribusiness, comprometida com o desenvol-
vimento da agricultura sustentavel através de pesqui-
sas e tecnologias inovadoras. A companhia é uma
das lideres em protecéo de lavouras e ocupa a tercei-
ra posi¢do no ranking do mercado de sementes de
alto valor agregado. As vendas em 2004 foram de apro-
ximadamente US$ 7,3 bilhdes. A empresa emprega
mais de 19 mil pessoas em cerca de 90 paises. A
Syngenta esta listada nas Bolsas de Valores da Sui-
¢a (SYNN) e de Nova York (SYT).

)as 8[\3’0m|m
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FIQUE LIGADO

kL Para trabalhar na Embrapa, profissionais de todas as
areas, niveis e qualificag6es precisam submeter-se
a concurso publico. A selecao pode ser especificamente
para cada uma das unidades de pesquisa da instituicdo ou
mesmo de abrangéncia regional. Apés o processo seleti-
vo, 0 aprovado pode ser “convidado” a atuar em outra uni-
dade, mas pode ndo aceitar e, entado, retorna para a fila de
espera — cuja ordem de preferéncia depende da posicdo
no concurso. A Embrapa necessita de profissionais em
diversas areas, ndo apenas nas agricolas e pecuarias, e
em niveis de operario (operador de trator, por exemplo),
médio (como técnico agricola), superior (agrébnomo, veteri-
nario, etc.) e pés-graduado. Até o Ultimo concurso, em 2001,
ao pesquisador era exigido a pés-graduacao mestrado. Mas
para o proximo (sem data anunciada), a determinagdo po-
dera ser de doutorado. Em alguns concursos, além da for-
magcdo é exigida experiéncia na area referida.”
Mared Hoerhan, técnica superior nivel 2
Embrapa Sede, Brasilia/DF

1 Centro Federal de Educacdo Tecnolégica de S&o
Vicente do Sul (Cefet), ligado a rede federal de edu-
cacao profissional, forma profissionais nos niveis de ensino
técnico e tecnoldgico. Esses profissionais deverao possuir
qualificacé@o para agGes relacionadas a analise das caracte-
risticas econdmicas, sociais e ambientais, identificando as
atividades peculiares a cada habilitagdo, bem como realizar
atividades de planejamento, organizacdo e monitoramento
de processos em geral. Além disso, o técnico/tecndlogo
devera possuir uma visao critico-reflexiva, conhecer a reali-
dade social e econdbmica na qual esta inserido e buscar a
transformagdo de sua comunidade e de sua regido. O cam-
po de trabalho dos formados sdo empresas publicas e priva-
das em atividades diversas; pesquisa e desenvolvimento de
produtos; planejamento, projeto e gestdo das atividades ine-
rentes a habilitagdo escolhida; profissional liberal ou empre-
endedor em atividades de gestdo/administracdo de micro e
pequenas empresas; e consultoria técnica em atividades
praticas inerentes a sua habilitagdo. Os indices de
empregabilidade dos técnicos egressos do Cefet de Sao
Vicente do Sul/RS atingiram 71,1%, com destaque as habi-
litacdes em agricultura e agropecuaria.”
Carlos Alberto Pinto da Rosa, diretor
Cefet de Sédo Vicente do Sul/RS

XVII SEMAVET
Semana da Veterinaria
(UNIFEOB), 26 a 30 de
setembro de 2005, em
Sao Jodo da Boa Vista/SP.
Telefone (19) 3634-3211 ou
E-mail: xviisemavet@yahoo.com.br

e Undssrioirie- o Pardagie 4 [raies Joiva R

Prova de Ganho de Peso — Bovinos
Universidade Federal de Lavras/MG

Zootecnia — Departamento de Genética e Melhoramento Animal
Prof. Tarcisio de Moraes Gongalves

Informacdes: telefones (35) 3829-1238 / (35) 9117-0920

| Encontro de Medicina Equina da

Regido Centro-Oeste do Parana

Data: 16 e 17 de setembro de 2005

Nucleo de Médicos Veterinarios da Regido Centro-Oeste
Informacdes: telefone (42) 3629-1444, r. 228, com a prof.
dra. Karen Regina Lemos

Escola Superior de Agricultura

“Luiz de Queiroz”

Simpésio SASCEM - Sistema Agricola Sustentavel com
Colheita Econémica Maxima

Departamento de Ciéncias Biolégicas: prof. dr. Paulo de
Camargo e Castro e Tsuioshi Yamada

Informacg0es: telefone (19) 3429-4136

De 5 a 7 de outubro de 2005

Investimento: estudante: R$ 50,00 — profissional: R$ 150,00
Publico-alvo: produtores, consultores, professores, pesqui-
sadores, agrbnomos de empresas de insumos agricolas e
estudantes.

Obijetivo: discutir fatores que afetam o SASCEM - Sistema
Agricola Sustentavel com Colheita Econdmica Maxima, prin-
cipalmente quanto a incidéncia de pragas e doencas
Local: Anfiteatro da Engenharia (Esalg/USP)

Colégio Estadual AgricolaAugusto Ribas -
Ensino Médio e Profissional

Al. Nabuco de Aradjo, 469, Uvaranas/PR. CEP: 84031-510
Fone/fax: (42) 3220-3034, e-mail: caar@uepg.br
Reconhecimento de culturas em nivel de campo

Campo demonstrativo de gramineas e leguminosas de
inverno para o reco-
nhecimento destas
em nivel de campo
pelos seus alunos.

Aula Pratica de Culturas =
agosto/2005

Professora Adriane
Theodoro Alfaro -
Engenheira Agronoma |}



Ligue para anunciar: (51) 3232.2288

ClassiRural

Anuncie facil pela internet pelo valor de R$ 70,00

até 150 caracteres

www.agranja.com
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Acabe com o problema
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Animais

» Venda de reprodutores
e matrizes dorper
(importados da Africa do
Sul e Austrélia). Também
vendemos cruzas dorper
X texel. Dispomos para
venda imediata 20 novilhas
tabapua prenhas, fruto de
inseminacdo de animais
de elite realmente tiradas
da cabeceira de toda uma
geracao. E-mail :
marcos@mbdorper.com.br.
Fones : (11) 3816-1331/
(11) 3816-7502 / (11)
9972-1331, com Marcos
Barbosa. S&o Paulo/SP.

» Lucam Agropastoril Ltda.
Vende-se gado guzeraPO e

santa gertrudis PO. Fone (16)
3343-1501, com sr. Luiz Aires.
» Vendem-se vacas e novi-
lhos, de linhagem francesa
e alema, bezerro simental, PO
e PC 7/8. Valor a combinar.
Fone: (45) 9982-8309, c/
Jose Luiz Javorski.
Catanduvas/PR.

» Vendem-se ovelhas
para cria, capdes gordos
para abate, em qualquer
guantidade. Tratar nos
fones: (51) 9987-5788 /
596-2131 e 596-1282.

» Vendem-se ovelhas de
cruzamento texel e suffolk,
parainicio de plantel ou cor-
te, e tourinhos da raca red
e aberdeen angus. Tratar
no fone (42) 3232-0995,

g
BEET Poli & Kawskl

Av. Otto Niemeyer, 2.716 - SI. 301 -

Como proteger sua invengao através
de um pedido de patente?
Fale conosco! Registre e proteja sua marca.

Proteja seu
patriménio!

Bairro Cavalhada

CEP 91.910-001 - Porto Alegre/RS

Fone/fax: (51) 3242.4077

www.polikawski.com - polikawski@brturbo.com.br

www.paginarural.com.br

"-.:_P:_:igin:l_ - ¥
rieral

£} mrirnde agropeciidrio

e frrfermets

- CEPITERHEN - Ca, Pratal 181 - Bflwrag iV - mebraatecnica com br

com sr. Eliseu. Castro/PR.

» Cabanha Itaguagu — Cria-
¢ao e selecdo de ovinos te-
xel. Venda permanente de re-
produtores. Tratar nos fo-
nes: (51) 3225-7682 e
3226-5644, com o sr. Mério
Moreira. Porto Alegre/RS.

» Agropecuaria WG vende
borregas, borregos, ca-
pdes e ovelhas texel e cru-
zas. Interessados tratar no
fone (53) 9971-2649. S&o
Lourengo do Sul/RS.

» Rede Rural Assessoria.
Compra e venda de imdveis
rurais e de bovinos. Fones
(34) 3312-0314 / (34)
9978-0088. Uberaba/MG.
www.rederural.com.br

» Floricultura & Etc. Vendem-
se plantas ornamentais, fru-
tiferas e flores em geral
para decoragéo. Fone: (54)
330-2055. Carazinho/RS.

Produtos da Lavoura

» Rural - Produtos
Agropecuarios Ltda.
Comercializamos produtos
guimicos, fertilizantes e se-
mentes. Av. Governador
Luiz Rocha, 2.420, Cx. Pos-
tal 180, CEP 65.800-000.
Fone/fax: (99) 3541-4663.
Balsas/MA. E-mail:
rural@suprisull.com.br

» Hennig & Cia. Ltda. Produ-
tora do Arroz Dom Pedrito
Parboilizado. Fone (53)
3243-3166. Dom Pedrito/RS.
» Agroforte Com. Rep. Ltda.
Representante dos adubos
trevo, yara e sementes de
milho Agroeste - Nitral Ur-
bana. Fone: (77) 3628-
5656. E-mail:
agrofortetrevo@uol.com.br.
Luis Eduardo Magalhaes/BA.
» Sementes Minuano Ltda.
Vendem-se sementes de
soja, milho e feijao. Fone:
(67) 351-5343. Campo
Grande/MS.

» Agrosafra Sementes. Dis-
tribuidor para o Rio Grande do
Sulde sementes, supra, fénix,
ICB bioagric, sementes
forrageiras, hortalicas, aduba-
caofoliar, trichoderma. Av.
Berlim, 81, Bairro S&o Ge-
raldo, Porto Alegre/RS. Fo-
nes: (51) 3222-0027 / (51)
3346-8885 / (51) 3395-3769.
E-mail: agrosa@terra.com.br
» Vendem-se sementes de mi-
Iheto, pensacola, capim su-
déo, sorgo forrageiro. Todaa
linha de forrageiras inverno e
verao. Tratar nos fones (54)
392-1110 / (54) 392-1081, c/
sr. Evandro Pozza. Lagoa dos
Trés Cantos/RS.

» Xiru Agronegécios. Tudo
para a sua lavoura: adubos,
defensivos, implementos
agricolas e assisténcia ao
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plantio. Contato com Luis Car-
los ou Hondrio. Tratar no fone
(55) 242-3740. Santana do
Livramento/RS.

» Delta Fertilizantes Ltda. Fa-
brica de fertilizantes. Tecno-
logia e qualidade a servigo de
suaterra. Tratarnofone (41)
3344-7474. Curitba/PR.
Insumos e servicos

» Pré6-Campo acreditando
sempre na for¢a desta ter-
ra. Tratar na Rua Ramiro Bar-
celos, 535, nos fones (51)
3733-3868 e 9852-7552.
Encruzilhada do Sul/RS.
Calcério

» Vigor fabrica, transporta e
aplicatodo o calcério para sua
granja. Resolva o problemade
acidez da sua lavoura, au-
mentando seus lucros. Tratar
no fone (55) 3281-1439.
Cacapavado SUl/RS.

MARINITEL

Telecomunicacdes, telefonia, internet por microondas

INSTALE UMA BASE WI-FI EM SUA CASA, EMPRESA
OU EM UMA COMUNIDADE PARA VARIOS

Este equipamento Ilhe
permite acesso a sinais
de telefonia e de dados

em um lugar remoto,
proveniente de um lugar
onde ha linha telefénica
e internet disponiveis.

Atuamos também nas areas de telefonia por monocanal, equipamentos
de radiocomunicagdo em UHF FM, VHF FM, SSB (fixos, moveis,
portateis), telefone sem fio, ruralcel, antenas, radios comunitarias,
projetos da Anatel, servigos de instalagdo e assisténcia técnica.

Av. Plinio Brasil Milano, 2.304 - Porto Alegre/RS

Fone/fax: (51) 3341.6966 -

E-mail: marinitel@aol.com




» Itatinga Calcério e Corre-
tivos. Venda de calcéario do-
lomitico e calcitico (granel/
ensacado/big bag). Fone
(42) 3233-4474 ou acesse
www.itatinga.com.br
Castro/PR.

Sementes em geral

» AS P — Agropecuéria e
Sementes. Producéo e co-
mércio de sementes de
soja, trigo, aveia e feijao.
Tratar nos fones/fax: (55)
3780-1023 e 9977-3251.
Santo Augusto/RS.

» Sementes Granja Holanda.
Venda de sementes de trigo
das variedades BRS Angico,
BRS Timbaulva, BRS Louro,
BRS 177, Fundacep 30 e
Onix. Tratar no fone: (55)
3505-0009. Boa Vista das
Missdes/RS.

» Recebimento e comerciali-
zac&o de cereais e oleagino-
sas. Tratar com o engenhei-
ro agrénomo Ivan Crestani.
Fone: (54) 504-8008. Lagoa
Vermelha/RS.

Arroz em casca

» A Agropecuaria Geobel pro-
duz, na fronteira oeste, arroz
em casca de excelente quali-
dade. Tratar no fone: (55)
3505-3025, com Jairo Ziani.
Uruguaiana/RS.

Nutricdo animal

» Giovelli & Cia. Ltda. Boa al-
ternativa para a alimentag&o
animal: farelo de girassol, cas-
cade girassol, torta de linha-
ca. Excelentes pregos. Tra-
tar no fone: (55) 3353-1000.
Guarani das MissGes/RS.

[ Servicos |

» Oferece servigo de mecani-
co de linha leve e auto-elétri-
ca. Gilberto Costella, fone (54)
9118-8035. Vila Langaro/RS.
Georref./Incra

» Georreferenciamento de
iméveis rurais — Lei 10.267

—

e
Galpido secadnnequnpamentas

para|limpeza

e secagem de graos.

Moega para450°sacos de arroz'e “-ﬂjE.
Galpio para reboque e colheitadeiras.
Levantes para irrigagao .

Balanca saturno 80 toneladas.

Fernando Lague — Geo-
mensor Incra A5T. E-malil
ague@terra.com.br
Fone: (51) 668-1306.
Palmares do Sul/RS.
Assisténcia técnica

» Soncini — Planej. e Assist.
Téc. Ltda. — Projetos agrope-
cuarios, assisténcia rural, to-
pografia, pericias/avalia-
¢des. Renor Soncini. Tratar
no fone: (53) 243-1605. Dom
Pedrito/RS.

Servicos na lavoura

» Prestacdo de servigos
para lavoura: preparamos
a terra, plantamos e co-
Ihemos arroz e soja. Te-
nho caminh&o, quatro co-
Iheitadeiras e cinco trato-
res. Tratar no fone: (55)
9905-6699, c/ Carlos Ota-
vio. Séo Gabriel/RS.
Agroveterinéria

» Certaja — Parceira do Ho-
mem do Campo. Taquari/
RS. Tratar no fone: (51)

653-1256 — Filial Vendi-
nha, fone (51) 657-1030.
Visite nosso site:
www.certaja.com.br
Aviacdo agricola

» Palmares Aviagao Agrico-
la Ltda. Protecéo alavoura.
Tratar nos fones (99)
3542-1213 / (55)9971-2318,
comoeng. agr. Telmo Dutra.
Balsas/MA.

Tratores e
Implementos

» Vende-se trator Komatsu
60, versao agricola ano 84,
equipado com cabine floresta
e enleirador e grupo gerador
36 kwa. R$12.000,00, Cuiabd/
MT. Fones: (55) 9988-4056 /
(55)3430-3731. SdoBorja/RS,
¢/ Antonio Carlos Ramos.

» Metallrgica Quatro Irmaos
Ltda. Fabrica plainas, nivela-
doras, reboque para trans-
portar mags., taipadeiras, ro-

(55) 9977-6663

das: auxiliar, lentilhadas e
gaiola. Fone: (51) 671-2066.
Camaqua/RS.

» Rodasul Aros. Mais tecno-
logia, mais servigcos em
aros e rodas agricolas. A
parceria ideal para o agro-
negdcio. Tratar no e-mail:
rodasularos@rodasularos.com.br
» Tratores e colheitadeiras
usados, varias marcas e
modelos. Consulte-nos pe-

los fones (55) 3322-6680 e
9973-5643 ou pelo e-mail:
macvendas@Ilaguna.com.br
CruzAlta/RS.

» Cattoni Maquinas e Imple-
mentos Agricolas Ltda. Imple-
mentos e pulverizadores para
fruticultura. Semeador e pul-
verizador para cereais. Tra-
tar no fone (47) 376-1860.
www.cattonimag.com.br.
Jaragué do Sul/SC.
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Diretor-executivo da Pioneer Sementes

A palavra-chave é

crescimento de nossa agrope-

cuédria éindiscutivel. Nas Ulti-

mas décadas, crescemos con-
sistentemente nas mais diversas areas —
soja, milho, algodao, frango, boi, suinos,
acUcar, acool, caféefrutastropicais. Ape-
sar detodo o atraso, incapacidade e inefi-
ciénciadapaliticaedospoaliticosdestePais,
aagricultura e os agricultores brasileiros
conseguiram dar esse show de desenvol-
vimento. Comegamos atornar realidade a
vocagdo de celeiro do mundo, anunciada
jano Descobrimento do Brasil. Como dis-
se Pero Vaz de Caminha, a0 descrever o
Novo Mundo aorei de Portugal: “Nessas
Terras em se plantando tudo da...”

A agropecuariabrasileiratem sdoaan-
coraverdedaeconomiabrasileiradesde o
Plano Redl. E 0 setor maior gerador deem-
pregos, principa responsavel pelos gran-
dessuperavitscomerciaisqueoBrasil vem
tendo, etudo mais. O mundo inteiro reco-
nhece, e se rende, se assusta e se protege,
mas todos voltam a aten¢do para o Brasl
guando o assunto é crescimento agrope-
cuério e potencial futuro.

Porém, apesar dessa aparente pujan-
¢a, novamente vivemos um clima de
grande instabilidade econdmica no se-
tor, com enormes dificuldades para os
produtores “fecharem as contas’, para
a liquidacdo de dividas, conseqliente-
mente para se obter crédito, e novosfi-
nanciamentos. Enfim, hoje ainda paira
no ar enormes dificul dades parase plan-
tar de formaadequada essa proxima sa-
fra... Afinal, o que acontece com aagri-
culturabrasileira? Querodividir comto-
dos 0 meu ponto de vista, tanto na po-
si¢8o de diretor de uma empresa de in-
sumos, como também de produtor rural.
O que acredito serem ligdes Gbvias, tan-
to para produtores como paraempresas
do setor, e que precisam ser assimila-
das o quanto antes.

Trés ligdes para as empresas fornece-
doras de maquinas, equipamentos, insu-
mos, comercidizagéo:

12 — Daqui para a frente sera preciso
procurar aumento de margens através de
ganhos de share, ou ganhos de eficiéncias
internas, melhorias de processos, aumen-

to de produtividade, novos produtos ou
novas tecnologias, etc. N& ha mais ne-
nhum espaco paraaumento nos pregos de
maquinas e insumos agricol as atualmente
no mercado. Os custos de producgéo esto
no limite da viahilidade econbmica. N&o
podemos negar que dentro das empresas
€ bem mais facil subir os pregos dos pro-
dutos quando os precos de gréos sobem,
do que baix&los quando os pregos de
gréos caem.

22— Precisamos investir muito na ver-
dadeiraassisténciatécnica, no profundo co-
nhecimento de nossos equipamentos e in-
sumos, parade fato podermos orientar 0s
produtoresatirar o melhor proveito denos-
sastecnol ogias. Ajudar efetivamenteo agri-
cultor aproduzir mais e melhor, com uma
assigénciatécnicaforteededicada Paraas
empresas, Ndo deve ser visto apenas como
um slogan de marketing, jogo de apa-
réncias, ou demagogia, muito menos cari-
dade por sermos empresas boazinhas. Aju-
dar o agricultor aproduzir maisemelhor é
gjudar apreservar nossafontederenda, pre-
servar as “gdinhas dos ovos de ouro”.

3* — Precisamos desenhar novas pro-
postas comerciais, que, de umaformaou
deouitra, divida, pelo menosem parte, com
0 produtor, alguns dos riscos que ele cor-
re. Afinal, amaioriadas empresastem ca-
pacidade parafazer um hedge melhor que
amaioriadosprodutores, s§ano gréo, sga
no cambio, sgano risco climético, edeve-
riamos comegar a procurar formas de es-
tender esse beneficio ao produtor.

Agoratragotrésligdesqueachoimpor-
tantiss mas para os produtores brasileiros:

12— Precisamosevoluir em termosad-
ministrativos, econdmicosedeplangamen-
to demeédio prazo, comamesmaintensida
deque evoluimostecnicamente em termos
demanejosagrondmicos. A gestédo deuma
propriedade agricolade médio porte étdo
complexacomo agestdo de umaempresa.
A &reatrabalhista e ambienta é bastante
complicada. Temos que dar muitaatencdo
para os “ escritérios de dentro das portei-
ras’. Temos que aprender aplangar ein-
vestir com araz&o e ndo com aemocéo...

22— N&0 se deve, e muitas vezes ndo
se paga, trocar qualidade por quantidade,

0u sgja, trocar produtividade por aumento
de &rea. E esses dois vetores muitas vezes
sa0 opostos. Quando se abre area nova,
0s investimentos s80 muito maiores e 0s
rendimentos dos primeiros anos s me-
nores. E também preciso maior investimen-
to fixo em equipamentos e infra-estrutura
dapropriedade. Arcar com o custo inicia
do crescimento de é&rea é dificil. Muitas
vezesémaissaudavel investir no aumento
da produtividade, e da eficiéncia, do que
no aumento desenfreado de &rea.

3*—Finalmente, 0 que acho ser aprin-
cipal licBo que os produtores brasileiros
devem assimilar: é preciso urgentemente
entender o significado e por em préticaa
paavra’ poupanca’ ! Sem poupanca, esem
subsidios, a cada dois atrés anos teremos
insolvéncias e renegociacdes de dividas.
Afinal, como todos sabem, agricultura é
umaatividade de risco, e de ganhos muito
variaveis; em alguns anos, seganhae, em
outros, se perde. Ha anos que sobra, tém
outros que falta. O bom produtor rural é
aquel e que consegueter, por competéncia
e/ou por sorte (e essas duas geramente
andam juntas), mais anos bons que anos
ruins. Ou sgja, na média de varios anos,
consegue ganhar mais do que perder. Po-
rém, o que faz 99% dos nossos produto-
res, dos nossos bons produtores, em anos
bons, de boa rentabilidade, como foram
0s dois ou trés Ultimos anos anteriores a
essa safra? N6s, produtores, investimos
tudo, em terras ou em magquinas ou em
ambos. Nao sb zeramos o capital degiro,
como gera mente, cOmo ndo compramos
tudo avista, aumentamos também o nos-
so endividamento.

Assim, se nos anos de ganho de renda
transformamostodo o ganho em ativofixo
debaixaliquidez—terraeméguinas— como
pagar as dividas nos anos ruins, que para
um produtor bom, e em boa locdlizagéo,
deve ocorrer a cada trés ou quatro anos?
Ou sga, os produtores brasileiros preci-
sam aprender que ndo € vergonha, nem
errado, muito pel o contrério, usar o ganho
de renda dos anos bons como capital de
giro e ndo ativo fixo. Nossa renda pode
muito bem ser usada como custeio e ndo
apenas como investimento.”
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