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O SEGREDO DE QUEM FAZ

.Eii{/ulga(;éo

“Para luld, pugaor
é um MAL necessdrio”’

Leandro Mariani Mittmann
|leandro@agranja.com

ntre as estatisticas que desnudam o momento critico do agronegécio brasileiro,
E raras sao tao contundentes e reveladoras como a do algodao: reducéo de 33% de

area da safra anterior para a atual. “ No governo Lula a producéo é tratada
como um mal necessario e ndo como uma solucéo” , aponta uma das explicacdes para a
freada da atividade , socio do Grupo Fazenda Nova, de
Primavera do Leste/MT, e uma das principais liderancas da cotonicultura brasileira.
Atual presidente da Associacéo Mato-grossense dos Produtores de Algodéo (Ampa),
Pessa foi fundador e primeiro presidente da Associacéo Brasileira dos Produtores de
Algodao (Abrapa), e exerce muitos outros cargos em entidades representativas do
segmento. “ Nao acontecendo a ‘MP do Bem' da agricultura (conjunto de medidas para
estimular e alavancar o setor), os produtores que ainda conseguiram plantar este ano
estardo todos quebrados em 2007", prevé.
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A Granja — O que explica uma
reducdo tdo drastica de uma safra a
outra de 33% na érea destinada ao
algod&o noPais(de 1,2 milhao de hec-
tares para 800 mil)?

Jodo L uiz Ribas Pessa— A princi-
pal razéo que levou a queda brusca da
area plantada foi de natureza econémi-
ca. O algodao é uma das culturas mais
caras, sendo seu custo daordem de US$
1.600,00 por hectare. O produtor per-
deu 30% de seu poder aquisitivo ao plan-
tar em 2004 com ddlar valendo R$ 2,80
e colhendo em 2005 com o ddlar valen-
do R$ 2,20. Com anecessidade de rolar
dividas de uma safra para outra, ele viu
seu crédito reduzido junto aos bancos e
empresas fornecedoras de insumos, es-
tas Ultimas os mai oresfinanciadores dos
produtores. Com menosdinheiro no bol-
S0 e com o crédito comprometido tive-
mos como conseqiiénciaprodutoresndo
plantando ou plantando menos. Rever-
temos a curva de crescimento de nossa

producéo voltando aos niveis de plantio
de 2001.

A Granja— Quais sd0 e serdo os
reflexos deste encolhimento para a
cadela do algodao?

Pessa — Para o setor industrial téx-
til brasileiro o aumento de prego eavol-
tadaimportacdo éigual aperdadecom-
petitividade; paraabaancacomercia, a
perda do superavit; para o produtor, o
risco deinsolvéncia; parao mercado in-
ternacional, a oportunidade de outros
paises produtores tomarem nosso mer-
cado; para as regides produtoras, avol-
ta da migracdo da mao-de-obra para os
grandes centros (que estava revertendo
equevai ocasionar aindamaisapressao
por empregos e crescer a violéncia nas
cidades).

A Granja— Emrazdodareducdo
de area e, consequiente producao, au-
mentou a cotacdo da pluma. Portan-
to, da para comemorar?

Pessa— Em parte, o atual preco esta
remunerando melhor apenas 10% dos
produtoresbrasileiros, queaindatinham
algodao estocado. Os grandes benefici-
ados estéo sendo 0s comerciantes que
compraram o ano passado a pregos bai-

X0S e seguraram o produto para vender
na entressafra.

A Granja — O prego pago pelo
mercado esta bem agquém do preco
minimo estipulado pelo governo. Por
gue o preco minimo nao é praticado?
O que precisaria haver para que o
preco minimo fosse respeitado?

Pessa— Boapergunta. O preco mi-
nimo é definido e abaixo do qual o pro-
dutor ndo cobre os custos. N&o é res-
peitado porque a verba destinada no or-
camento parao Ministério daAgricultu-
ra é ridicula. N&o se pode nem sequer
considerar um “cobertor curto” que,
guando cobre a cabeca descobre 0s pés,
estd mais para um lenco pequeno para
um tubercul 0so. Para que se respeitasse
0 preco minimo bastaria que o governo
reconhecesse que nosso Pais é eminen-
temente agricola e é na agricultura que
vamos solucionar o problema social e
econdmico. Nao com desapropriaces

demagdgicas, mas com agricultura sus-
tentavel.

A Granja— O governo america-
no anunciou queira por fim aos seus
subsidios a exportacédo de algoddo. O
senhor acreditanisso? E quando Wa-
shington acabar a com ossubsidiosin-
ternos aos seus cotonicultores?

Pessa— A OMC (Organizacdo Mun-
dia do Comércio) € um organismo do
gual dependem mais os paises ricos do
gue os pobres. Assm sendo, acredita-
mos que os Estados Unidos véo procu-
rar postergar o maximo possivel o corte
dos subsidios, mas, tanto eles como a
Uni&o Européia, sabem quendo hamais
como esconder que os subsidios sdo
uma das maiores causas do subdesen-
volvimento dos paises eminentemente
agricolas e que, se ndo corrigirem estes
desvios, ndo terdo como sustentar o li-
vre comércio do qual dependem.

A Granja— O querepresentaria,
na pratica, o fim irrestrito dos subsi-
diosamericanos? Em quanto aumen-
taria a cotacdo da pluma?

Pessa — Os Estados Unidos sdo o
segundo maior produtor e os maiores
exportadores. Com a queda dos subsi-

dios estes ndo conseguiriam competir
CONosco, a expectativa seria de um au-
mento de preco na ordem de 20% no
mercado internacional e, maisimportan-
te, apossibilidade do Brasil vir asubsti-
tui-los na producgo.

A Granja — Por que o algoddo
transgénicoaindaéumarealidadetdo
distante das lavouras brasleiras? O
gue esta faltando para a adocdo da
tecnologia?

Pessa— Somos um dos Ultimos pa-
ises agricolas do mundo a negarmos o
6bvio. Importamos e consumimos pro-
dutos transgénicos e ndo nos é permiti-
do produzi-los. Paises desenvolvidos,
como Estados Unidos e Austrdlia, pai-
ses populosos em desenvolvimento
como China e India, todos os 6érgéos
técnicos brasileiros (particulares ou do
governo, como a Embrapa), exaltam o
grande ganho que € a biotecnologia no
sentido de preservar a salide humana e
0 meio ambiente. No entanto, ONGS e
nedfitos no assunto se arvoram de do-
nos da verdade e ndo permitem que o
Brasil evoluapor capricho ou atendendo
interesses comercials de Nossos concor-
rentes. Precisamos é que nosso Con-
gresso e 0 executivo parem defazer vista
grossa para nossas necessidades e po-
nham um bastaem exigir daagricultura
testes e exames que, coerentemente,
sequer exigem quando setratadalibera-
¢ao de remédios para o consumo huma-
no diretamente. Afinal quem comealgo-
déo a ndo ser dgodéo-doce em circos?

A Granja— Quaisbeneficiosoal-
godaotransgénicotraraao produtor ?

Pessa— Para 0 produtor, diminui-
¢ao do custo de producéo; para o tra-
balhador rural, menos exposicao qui-
mica; para a natureza, menos agres-
sd0 ambiental; paraasociedade, gera-
¢do de empregos e maior competitivi-
dadeindustrial.

A Granja — Segundo o IBGE, o
crescimento do PIB do setor agricola
em 2005 foi de apenas 0,8%, 0 me-
nor desde 1997. Quanto tempo o se-
tor vai levar para serecuperar desta
freada? E como devera ser este pro-
cesso? Quais as agdes precisam ser
implementadas para a recuper agdo?

Pessa— Corrigindo o cambio, ado-
tando abiotecnol ogia, aprovando osde-
fensivos genéricos, alongando a divida
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causada pela diferenca cambial, conce-
dendo empréstimos paraproducado e co-
merciaizacdo ajurosinternacionais. Se
estas medidas forem adotadas em curto
prazo, é questéo de uma safra para re-
cuperarmos totalmente o terreno perdi-
do. Se aas ainda somarmos a mudan-
cadas leis trabalhistas, feitas para a ci-
dade, adequando-as para 0 campo, o
Brasil deixaraacondicéo de eterno Pais
em desenvolvimento.

A Granja— Entidades contestam
o |BGE ao afirmar que o crescimen-

tode0,8% éirreal, pois o indice ndo
apuraaqueda derenda do produtor,
gue foi de R$ 17 bilhdes no ano pas-
sado, mas apenas na quantidade pro-
duzida. O que o senhor pensa disso?

Pessa — Todo método de célculo
tem suas limitagtes. O do IBGE tam-
bém erra ao considerar a quantidade
como fator preponderante. Houve que-
da e ndo aumento. Para citar apenas um
exemplo — quando diminuimos o uni-
verso entendemos melhor. A cidade de
Primavera do Leste, no Mato Grosso,
um dos maiores pélos produtores de a-
godao do Pais (aregido produz sozinha
mais do que os Estados do Parang, Sao
Paulo ou Mato Grosso do Sul), com
apenas 60 mil habitantes, perdeu esteano
com a queda no plantio de agoddo, in-
vestimentos da ordem de US$ 50 mi-
Ihes. Imagine o que isto representaem
gueda de renda para os trabalhadores
diretos, para 0 comércio, a salide, ao
setor dimenticio e de transporte. O go-
verno estatirando do campo eirrigando
0s centros populacionais. E avelhahis-
tériade matar agalinha, esquecendo que
€ a Unica que produz os ovos.

A Granja— O fato deter “ cresci-
do”, ainda que apenas0,8%, n&o pode
ser usado pelo governo federal como
argumento para nao auxiliar o setor?

Pessa — Quando o absurdo é desta
ordem, nem mesmo o governo pode uti-
lizar argumento t&o fraco. Afina o go-
verno tem um informante como o Ban-
co do Brasil, que conheceevive aredli-
dade do campo. Basta ver os nimeros
|& para constatar que o crescimento em
volume é inversamente proporcional ao
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crescimento em rentabilidade. E, en-
quanto aestatisticado IBGE é académi-
ca, a contabilidade entre custo e preco
de venda é econdmica e transparente.

A Granja— Mas por ser um ano
eeitoral, o setor poderareceber mais
apoios das esferas publicas?

Pessa — Isto é verdade. Mas gosta-
riamos que fosse diferente, ha muito
tempo temos pleiteado aadocdo deuma
politicaagricoladelongo prazo. N&o que-
remos ser socorridos. Queremos que o
governo pare de gastar com sua maqui-

na, baixe os juros e deixe o setor priva
do sobreviver. Ou, seprecisamosdedei-
¢a0 paranos gjudar, que hajaeleicéo to-
dos os anos.

A Granja— Umaemendaquedes-
tinava R$ 1 bilh&o para a comerciali-
zacdo da safra foi excluida do relaté-
rio final do Orcamento Geral da
Unido de 2006. Por que o setor en-
frenta desprestigio em Brasilia?

Pessa— Qual o setor que tem pres-
tigio em Brasiliaando ser paraarrancar
verbas para aplicar onde n&o dao resul-
tado, mas que g udam aaguns politicos
a se promoverem? Quando Sse quer ver
Se uma empresa esta saudavel, obser-
va-se qual o setor que dita o rumo; se
for o setor de producéo ou comercid, a
empresa esta saudavel; se for o setor
financeiro, a empresa estd com proble-
mas de caixa; se for o juridico, a em-
presajaestiinsolvente. NogovernoLula
a producdo é tratada como um mal ne-
cessario e ndo como uma solugdo. Isto
lembra muito bem o reinado da Franca
antes darevolucdo.

A Granja — O campo defende
uma amplarolagem dasdividasagri-
colas, um montante de R$ 12 bilhdes.
E a mehor solugéo hoje, pelo menos
para dar um alento momentaneo ao
setor ?

Pessa — Sem entrar no mérito do
ndmero, 0 que precisa ser feito é dar
condi¢do do produtor produzir e pagar
suas dividas com a sua producdo. SO
estd havendo a necessidade de rolagem
pela queda de poder aquisitivo do setor
agricola pelo aumento de custos, dife-

renca cambial, ndo adogdo da biotecno-
logia, juros altos e razdes ja menciona
das acima. Isto posto, como a crise da
agricultura é em decorréncia Unica e
exclusivamente das politicas, ou fata
ddlas, nadamaisjusto de que este arque
com o Onus consequiente do que julga
estar fazendo corretamente (com discor-
déncia de todos os setores produtivos,
exceto bancos e especuladores g, claro,
dos poaliticos dos mensal 6es).

A Granja— O proprio ministro
Roberto Rodrigues advertiu que
“com oddlar aR$ 2,20 osprodutores
do Mato Grosso ndo iriam fechar as
contas’ . Existe uma maneira efeti-
vadoprodutor “driblar” osefeitosdo
cambio?

Pessa — Se exportamos délares em
grande parte e gastamos em reais, SO
néo seremosrefénsdo cdmbio seelefor
um cambio gerido pelas razdes comer-
ciais e ndo financeiras. Nosso cambio
esta dto devido a grande entrada de di-
nheiro especulativo, que vem em busca
daremuneracdo dosjurosatos. Enquan-
to todas as nossas despesas em reais 8o
encarecidas por atos impostos, como
ma&o-de-obra com custos de leis sociais
altissmos, logistica dependendo de co-
municagoes, combustivel eenergiacom
impostos federais e estaduais estratos-
féricos, portos inoperantes e caros. Em
contrapartida, o dinheiro especulativo
esta agora isento de impostos. O Brasil
€ excelente lugar para investir — para
quem estalafora

A Granja— O ministro também
falou numacerta“MP doBem” para
a agricultura, alicercada em quatro
principios: mais recursos para sus-
tentar pregos; prorrogacdo de venci-
mentosdedividas, maisdinheiropara
a safra 2006/2007; providéncias para
reduzir custos de producdo. Quais
sdo aspossibilidadesreaisdestesple-
tos serem atendidos?

Pessa — Gostariamos que realmen-
te nosso ministro daAgricultura, Rober-
to Rodrigues, finamente pudesselavar a
alma e conseguir nesta “MP do Bem”
contemplar os quatro principios que tra-
duzem ospleitosdo setor produtivo. Sen-
do umano politico sd nosrestarezar para
gue acontegca. N&o acontecendo a “MP
do Bem” da agricultura, os produtores
gue ainda conseguiram plantar este ano
estardo todos quebrados em 2007.
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Bons EXEMPLOS

les ndo se conhecem, est&o

separados por quilémetros,

moram em cidades distan-
tes uma da outra. Mas eles tém
muitas coisas em comum. Entre
elas a sabedoria em driblar com
profissionalismo - e muito trabal ho
- as incertezas e dificuldades que
teimam em atravessar 0 caminho
de quem produz.

Asdificuldades atingem atodos.
Mas os resultados tém impactos di-
ferentes. A estratégia de cada um
- em busca do ouro na producédo
agricola - é pauta desta edicéao.
Todas tém como base um intenso
trabal ho de planejamento dalavou-
ra, do plantio a colheita, com os
custos sempre na ponta do |4pis.

As experiéncias de sucesso na
atividade agricola estdo espalhadas
de Norte a Sul do Brasil, onde as
commodities também foram afeta-
das pela queda do ddlar, pela esti-
agem e pelos baixos precos dos

produtos agricolas. Queo digaafa
milia Dazzi, do interior do Parana
Para ostrésirmaos o maisimportan-
te para assegurar produtividade e
resultados ainda € manter a técni-
ca de rotacéo de culturas perma-
nente. Para Amauri Dazzi (foto),
‘girar’ a lavoura com culturas de
verdo e inverno “gjuda a ter me-
Ihores resultados’. Soma-se aisso
o félego de capital parainvestir em
andlise de solo, fertilizagdo e ma-
guinarios, essenciais para quem
busca competitividade.

Os relatos desses produtores,
entrevistados por A Granja, devem
servir como um incentivo a todos
gue pensam em desistir da ativi-
dade no campo. Com persisténcia,
planejamento e espirito empreen-
dedor € possivel reverter cenéarios
pessimistas e transformar a ativi-
dade, se ndo tdo lucrativa, compa-
tivel em custos/receitas. Exemplos
para isso ndo faltam.
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Noticias
da Terra

Enquanto a Via Campesina des-
troi anos de pesquisa para chamar
a atencdo sobre a falta de politica
de crédito, o Incra, através do Mi-
nistério do Desenvolvimento
Agrario, investe em midia insti-
tucional. A contar pelo jornal
mensal "Noticias da Terra",
~\ com tiragem de 20 mil exem-

4 plares (cortesia) e paginas

W coloridas. Detalhe: a distri-
buicdo também é gratuita.
Ou seja, todos pagamos.

Figos bem acomodados

Mandioca.
no Plano
Safra

A situacdo esta dificil para to-

dos. Nem os produtores de mandioca escapam.
O setor reivindica junto ao governo federal a
sua inclusdo no Plano Safra, com a revisdo
dos precos minimos para valores reais de cus-
to de producdo, disponibilidade de AGF, EGF,
PROP e demais instrumentos para fécula e fari-
nha, extensdo da isencdo de PIS e Cofins para
a fécula e outros derivados, renegociacdo das
dividas, etc. Esses sdo apenas alguns itens da
pauta levada ao governo. E esperar junho para
conferir o resultado.

e

Muitos ndo sabem, mas o figo esta entre as 20 principais frutas
exportadas pelo Brasil, com receita superior aUS$ 2 milhGes. As perdas
pés-colheita sdo os principais entraves para quem cultiva o figo. Para
minimizar os impactos negativos no transporte, garantir aqualidade e dar
segurancgaao processo de pos-colheita, foi desenvolvidauma cesta paraa

LV,

e | = L

1° de Abril ja passou...

O presidente da Uniéo
da Agroindustria Cana-
vieira de Séo Paulo (Uni-
ca), Eduardo Pereira de Car-
valho, afirmou durante a aber-
tura da Feicana, que a tendéncia
do preco do dlcool é comecar a
diminuir no inicio deste més. Segun-
do Carvalho, a queda acontecerd
assim que for feita a colheita da sa-
fra (final de marco) e as usinas funcionarem
com sua capacidade total. /A colheita deve ser
antecipada em duas semanas. Apés a colheita, é
comum que o preco caia’’, afirmou.

acomodacdao dos figos, onde cada fruto é colocado em células individuais e anatémi-
cas. A cesta de plastico é mais higiénica e ergondmica, e foi construida com material
totalmente lavavel, evitando a contaminag&o por microorganismos indesejaveis.

Auto-suficiéncia de mamona

O Estado do Ceara foi o primeiro no Pais
a tornar-se auto-suficiente na producéo
de sementes selecionadas de mamona
nas variedades BRS-149 Nordestina e
BRS-188 Paraguassu, atingindo, em
2005, a producdo de 150 toneladas. A
expectativa para este ano é que 38 mil
hectares sejam plantados com mamona,
envolvendo 89 municipios e gerando 8 mil
empregos diretos.

“ Estamos pagando mais do que
recebendo e iSso vira uma perigosa
bola de neve”.

Ademar da Silva Junior, diretor-secretario da Federagdo da
Agricultura e Pecuéria de Mato Grosso do Sul (Famasul)




Radicalismo contra a pesquisa

Ainvasédo do Horto Florestal da Fazenda Barba Negra em Barra
do Ribeiro/RS, pertencente a Aracruz Celulose, por mulheres da
Via Campesina, destruiu o laboratdrio da empresa. O ato inviabi-
lizou pesquisas que estavam sendo realizadas ha mais de 20
anos, além da destruicédo de cerca de 5 milhdes de mudas ja
prontas para o plantio. De acordo com um levantamento realizado
por técnicos da Aracruz, os prejuizos causados com o viveiro sdo de US$ 300
mil. A estrutura fisica e equipamentos do laboratério vao custar US$ 400 mil para
serem recuperados. A pergunta que fica é: quem pagara o prejuizo?

PARANA.

Pacote do Bem UM ESTADO QUE RESISTE
ADS TRANSGENICOS.

Vem ai um pacote de medidas (a chamada MP do Bem) elabo-
rado pelo Palacio do Planalto paraaliviar as dificuldades do cam-
po. Entre vérias propostas, uma prevé que parte dos recursos

captados na caderneta de poupanca pelas instituicées finan-

ceiras privadas seja direcionada para empréstimos agrico-

las, o que diminuiria as taxas de juros ao produtor (hoje, na

média em 15% ao ano). Outra medida estudada € promover altera-

¢Oes natributacdo de PIS/Cofins e ICMS para evitar distorcdes nesses tribu-

tos que possam onerar o sistema agropecuario. O governo também deve mexer nas

aliquotas de importacéo, para diminuir os custos de insumos. Mas tudo ainda depen-
de de acordo com o Ministério da Fazenda, o que ndo costuma ser tarefa facil.

Produto Transgénico

GOVERNO DO
PARANA

““ Se voceés quiserem estragar a festa,

é sO me chamar”. Midia
A frase dita com base na realidade do campo brasileiro, pelo pre-
sidente da CNA, Antdnio Ernesto de Salvo, durante a posse da contra oS

diretoria da Farsul, em Porto Alegre/RS.

transgeénicos

Obra do governo paranaen-
se: outdoors espalhados pela

vaca Iouca S A A capital Curitiba com os dize-

res “Bem-vindo a terra da re-

j F | p ohesa & / sisténcia aos transgénicos” re-
o cepcionava 0s participantes

O Japdao registrou o primeiro caso de CE Confe[enma das. P?”es
Encefalopatia Espongiforme Bovina (EEB), dg CO”V?”‘?,aO, sobre Blodlve'r-
conhecida como o mal da vaca louca, em sidade Biologicada ONU. Dois
animal de corte. Este é o 24° animal , dias depois o governador Ro-
contaminado no pais. Os outros casos / berto Requiao assinava o de-
foram detectados em gado de leite. » creto que obriga as empresas
O ultimo animal contaminado ol | aidentificar a presencade in-
nasceu em fevereiro de 1992, ' 3 \ gredientes transgénicos nos
antes de o governo japonés . Y produtos alimenticios vendi-

proibir o uso de partes de dos no comércio em geral.
animais em racéo.
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Implantacdo de pomar de TANGERINA

Tenho um pomar para consumo doméstico dentro da
propriedade, e minha vontade é de incluir ai &rvores de
tangerina, mas ndo sel nada a respeito dessa fruta. Vocés
poderiam me orientar paraque eu consigaproceder o plan-

tio de forma correta? Agradeco desde ja.

Lucimari Vieira

R — Lucimari, o Ingtituto Agronémico de SGo Paulo re-
comenda o plantio das plantas em periodos das chuvas ou
fora deste, comuso de irrigacdo. As cultivares mais comuns

S30 cravo, ponca, mexerica e murcote.

Espacamento: tangerinasetangor —7 x 4m; limasacidas

elimdes verdadeiros— 8 x 6m.

Controle da eroso: Utilizar plantio emnivel e cultivo em
ruasalternadasnosmaioresdeclives. Usar rogadeira no peri-
odo mais chuvoso para controle do mato, evitando manter o

s0lo descoberto.

Calagem: Aplicar calcario para devar o indice de saturagdo por bases (V%) a 70%, o qual € obtido coma analise de solo.

Campinas/SP

IAC

Adubacao: a adubagao também é recomendada de acordo com a andlise de s0lo, e depende da idade da planta.
Irrigacdo: no plantio, até o pegamento, e suplementar quando possivel.
Outros tratos culturais: coroagdo manual das plantas ou uso de herbicidas na linha, e uso de rocadeira na entrelinha de

plantio para controle do mato. Poda de ramos secos e afetados por pragas e doengas.
Produtividade: 200 a 250 kg/planta.

Monitoramento ajuda a reduzlr pragas do MILHO SAFRINHA

Estouinvestindo pelaprimei-
ravez no milho safrinha. Pego a
gjuda de vocés para combater
as pragas, que podem ameagcar
aprodutividade daminhalavou-
ra. Agradeco a gjuda.

Claudio Vasconcelos
Pato Branco/PR

R — Prezado Claudio, a
Embrapa Agropecuéria Oeste
defende que o monitoramento
das pragas do milho safrinha é
o melhor caminho para evitar
perdas. Umdosinsetoscomque
0 produtor precisa se preocupar
nessa fase de estabel ecimento da
cultura éo cord (Liogenys sp.),
uma larva localizada no solo.
Neste caso, é preciso que o pro-
dutor faca uma amostragem,
cave o solo para notar a pre-
sencga dos cor6s. A semeadura semtra-
tamento algum da semente pode cau-
sar perda de lavoura ou replantio.
Constatada a presenca dos corés na
lavoura h& basicamente duas estraté-
giasparao controleda praga. “ Apri-
meira € a aplicacdo de inseticidas na
semente, tratd-la antes do plantio, ja

gue isso pode proporcionar um custo/
beneficio favoravel”, explica o ento-
mologista da Embrapa Crébio José
Avila. A outra é a aplicacéo de inse-
ticidas em pulverizac&o, no sulco de
plantio, no momento da semeadura.
Outra praga problematica do milho sa-
frinha éo percevejo barriga-verde (Di-

chelops melacanthus), que se
adaptou ao sistema de sucessdo
soja-milho. Entretanto, na soja,
€ uma praga de final de ciclo e
de importancia secundéaria, mas
no milho pode causar prejuizos,
principalmente na planta jovem,
com até 15 a 20 dias de emer-
géncia. A medida de controle,
com uma populacéo alta de per-
cevejos, é a pulverizacdo na pa-
Ihada, com inseticidas recomen-
dados, antes do plantio. Outra
técnica adotada é a mesma do
cord, o uso de inseticidas na
semente.

O milho safrinha também
pode ser atingido, nesta faseini-
cial, pela lagarta-do-cartucho
(Spodoptera frugiperda). O con-
trole é feito com aplicacOes de
inseticidas, alternando os prin-
cipios ativos dos produtos. Em condi-
¢Oes de seca perdurando, provavel-
mente ha também a incidéncia da la-
garta-elasmo (Elasmopal pus lignose-
[lus), que perfura o colo da planta.
Seu combate € feito com o tratamento
de sementes e a pulverizacdo apos o
inicio da infestacdo.
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IOGURTE traz beneficios a saude

| -
| -
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Gostaria de receber informagtes
sobre o iogurte, sua histdria e uso me-
dicinal deste produto. Antecipo os
meus mais sinceros agradecimentos
pela atencdo dispensada.

Luis C. Silva
S&o Francisco do Sul/SC

R — Senhor Luis, de acordo com
a Universidade Federal de Santa
Catarina (UFSC), o iogurte, propri-
amente dito, foi conhecido na Euro-
pa por volta de 1542, proveniente
do Império Otomano. Segundo o es-

tudo, a propria palavraio-
gurte tem etimologia turca,
gue provém da palavra yo-
ghurma, cujo significado é
engrossar. Suas caracteris-
ticas medicinais estavam
relacionadas ao fato de ser
de facil digestdo e benéfi-
ca para a flora intestinal.
Além disso, a acidez do io-
gurte proporciona uma pro-
tecdo natural contra asin-
fecgOes, manifestando-se a
inibicdo de diferentes tipos
de bactérias patogénicas
no iogurte. No Brasil, o
CONSUMO COMEegoU a ser Sig-
nificativo a partir da déca-
da de 70. Hoje, o maior
consumo é registrado na
Asia e Europa Central. O
iogurte é o leite fermenta-
do (normalmente leite de
vaca) por streptococcus
thermophilus e lactobacillus bulga-
ricus, sob deter minadas condicbes de
tempo e de temperatura. Cada espé-
cie de bactéria estimula o crescimen-
to das outras e os produtos do seu
metabolismo combinado resultam nas
caracteristicas cremosas e de textu-
ra, bem como do sabor levemente
acido do iogurte. A fermentacdo
para por arrefecimento e o produto
final, que contém entre 100 a 1000
milhdes de bactérias vivas por ml de
produto, deve ser refrigerado até ser
consumido.

Queijos Serra de Estrela: de Portugal

para o MUNDO

Tenho curiosidade de saber sobre os famosos queijos Serra de Estrela.
Vocés tém algumainformagéo a respeito? Grato pela atencgéo.

Luis Santos
Ministério de Minas e Energia

R —Prezado Luis, afama dos queijos Serra de Estrela ultrapassamas
fronteiras de Portugal, onde ele é fabricado. Trata-se de um queijo pro-
duzido exclusivamente com leite de ovelha, da raca bordaleira serra de
estrela, coalhado pela flor de cinara cardunculus L.; planta espontanea
caracteristica da regido produtora, que tem como finalidade coalhar a
massa que da origem ao Queijo da Serra. A coalha € posta no cincho,
pressionada manual mente até esgotar todo 0 soro e maturada (a matura-
¢ao é prolongada, no minimo por 120 dias).

O BRASIL AGRICOLA

agranjz
A SUA DISPOSIGAD

ASSINATURAS
Call Contor

Ligue gratis
DEGD-5410528
Grande Pordo Alegre

Fone/Fax: (51) 3232-2288

Segunda & saxin, a3 Bh aF SR
Sibaca, dag @ gs 158

= &

Farg adigies almeadas, amgias
artarioren, mudanga de amdaraco,
iragza cla torma de pagamento, Bgus
PAFA R MBAMOE NUIMEE SLME.

Por e=mail:
mailﬂagmnja.r:nm g
Fmx: (51) 3233-1822
Cariaa:

Ay, Gedulio Vargas,
1.528 — Porto Alegre/RS

CEP 90150-004

Az cartes devem contar

agsnaha, HG ¢ ielafone ao awlor,

Por motive de Bapago ou clarecn, os cartes
poderfio sse publcadas ds forma edusida
Sd poderks ser pubbiadns fa el seguiris
A cErled ue chigansm abd o da 18,

Ligue gratis
0800.5410526
Granda Forio Aegre (51] 3232 2288

amalia ﬂ'ﬂ-ﬂi‘ﬂ.ﬂll m
Ol WW.agranjs. omm

Para anunciar ligue;
i b 1E

comarcial g

A GRANJA - 15




CARTAS FAX E-MAILS
Todos d escola. EDUCACAO é tudo

A educacdo é tudo. Inclusive no campo, é claro. Por
isso achei oportuna a abordagem e como ela se deu da
reportagem “Horade mandar o filho paraaescola’ (edi¢éo
687). Esta na hora das autoridades, especialmente os poli-
ticos, apresentarem um projeto educacional consistente e
abrangente, que faga do Brasil uma Coréia do Sul em 10,
20, 30 anos. Afinal, o pais asiético também era muito po-
bre, mas deu a volta por cimaa partir de uma educacéo de
qualidade. Como professor de ensino fundamental e médio
sei 0 que estou dizendo.

Adailton Figueira Jr.
Campo Grande/MS

Sem tecnologia, sem PRODUTIVIDADE

Por maior e pior que segja a crise, ndo podemos ficar dedleixados ou ignorar os principios da agricultura moderna e
comercial. Por isso, li com preocupacdo a entrevista do senhor lwao Miyamoto, presidente daAbrasem (Segredo de Quem
Faz, edicdo 687) em que ele diz que esta caindo a taxa de utilizag8o de sementes certificadas na agricultura brasileira. 1sso
€ um erro grave, pois ndo sera a diminuicdo do investimento em tecnologia que sera possivel cortar custos.

Paulo Galdino
ljui/RS

Aprendendo SEMPRE

Ao ler areportagem e observar os depoimentos de pro- Hora llll RESPOSTA
dutores sobre 0 Show Rural Coopavel pensei 0 quanto 0s
agricultores brasileiros so her6is e mereceriam mais aten-
¢&0 das autoridades. Apesar das dificuldades de toda a agri-
cultura, os produtores ndo deixam de comparecer a eventos
como o realizado no Parand. Mesmo que ndo comprem nada,
eles ndo abrem méao de conhecer as técnicas e maquinas
novas que estdo sendo langadas. Destaco a seguinte coloca-
¢80 que me chamou muita atengdo: “ A gente sempre vé coi-
sasnovas’, do agricultor Laurindo Magnabosco, de Capitao
Lebnidas Marques. Resumo na observacdo dele o espirito
do auténtico empreendedor da agricultura brasileira.

Ademir TeotOnia
Londrina/PR

A todos 0s que reclamam dos nossos governantes, e
reclamam com razéo, deixo agui um lembrete: em outu-
bro tem eleicles, e eleigbes importantes, para presidente,
governadores, deputados e senadores. Facamos umalim-
panaguel es que ndo trabal ham em prol do Brasil edeseus
cidad@os, principalmente nos traba hadores. E néo é difi-
cil andisar quais s30 os bons e quais S8 os ruins. E s6
prestar atencdo dosnaticiarios, afind, aimprensaélivree
néo fatam veiculos de comunicagao.

Adé&o Albuquerque
Mat&o/SP

Vida longa a ERVA-MATE

Como apreciador do bom e amargo chimarréo, mesmo
estando longe da minha terra natal ha mais de 20 anos,
gostei muito da reportagem que trata da reconquista de
espaco por lavouras de erva-mate (“A vez das ervas’, edi-
¢ao 687). Que bom que a erva-mate, que tive muito orgu-
Iho em cultivar com meu falecido pai naminhainféanciae
adol escéncia, esta voltando a ser um negdcio interessante.
Inclusive para as indUstrias, que normalmente sao de pe-
gueno porte e geram muitos empregos. E que 6timo saber
gue, além do chimarrdo, a erva-mate esta gerando outros
sub-produtos, como o mate gelado. Vidalongaaerva-mate!

Cassiano Dornelles
Sorriso/MT

Acesse www.agranja.com ou mail@agranja.com

Rogério Fernandes-Emater/RS
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CADERNO H

BOBAGENS

1. oBrasil deve so vender produtos com valor agrega-
do. Bobagem. Se o mercado quer soja em gréo, vamos
vender gréo. Se 0 mercado quiser soja em farelo, vamos
vender farelo. Se quiser 6leo de soja, muito bem, vamos
vender 6leo. Isso é marketing. Vamos atender a demanda.
Afinal é o mercado que estabelece 0 que comprar e o que
vender. Ou sgja, 0 consumo comanda a producéo e ndo o
contrario. Por outro lado, se o Brasil, através da Embraer
(fabricante de avides), descobriu segmentos de mercado,
entdo, muito bem, vamos explorar estes nichos onde te-
mos condi¢des de competir.

2.A agriculturafamiliar dispensa altatecnol ogia. Boba-
gem. N&o se concebe mais qualquer tipo de agricultura que
possa dispensar o manegjo correto e a aplicagdo de adubos,
calcario, defensivosagricolas. E, que dispense o uso de equi-
pamentos adequados. O exempl o de agriculturafamiliar faz-
se na cultura do fumo. Ndo existem lavouras grandes na
producdo do tabaco. O que existe é muita técnica de produ-
¢&0. Idem, com o cultivo da uva, frutas e flores.

3. Juscelino Kubitschek com a fundago de Brasilia
implantou ainteriorizacdo do Brasil. Bobagem. Brasiliasem-
prefoi e até hoje continuasendo umailhadafantasia, sus-
tentada pel o contribuinte brasileiro. Brasilia ndo impulsio-
nou o Cerrado. A nova capital, na verdade deteriorou a
antiga capital, o Rio de Janeiro.

Ainda, em funcéo do rombo que fez no erario publico,
inaugurou ainflacéo de dois digitos e alavancou a corrup-
¢d0 em alta escala. Tanto assim que o sucessor de JK foi
Janio Quadros, cujo simbolo da campanha eleitoral foi a
vassoura. O Cerrado brasileiro foi domado pelo empreen-
dedorismo do agricultor galcho, descendente de italianos
e alemaes.

4.0 governo precisa dobrar o nimero de assenta-
mentos, aumentando de vez a reforma agréria. Boba-
gem. O Brasil ja gastou mais de R$ 50 bilhdes com 6
mil assentamentos que produzem exatamente o qué?
Ninguém sabe, muito menos o Incra. No entanto, o
MST é de longe, muito longe, o maior latifandio naci-
onal. Ocupa 25 milhdes de hectares.

A agricultura capitalista ocupa 52 milhdes de hecta-
res e produziu mais de 118 milhdes de toneladas de
graos nesta Ultima safra.

5. O Brasil precisa acabar com afome. Bobagem. O
Brasil precisaacabar com os famintos. Como? Com pla-
nejamento familiar, comegando com a Lei do Aborto.
Afinal, seestalei jaexiste naltaliahamais de dez anos,
por que ndo implanta-lajaaqui, entre nods. Qualquer pes-
soa com minima lucidez sabe que a explosdo demogréa-
fica brasileira, que ocorre nas classes menos favoreci-
das, constitui agrande eininterruptatragédianacional e
da pobreza sem fim.

6.A educacdo é a base da prosperidade de uma nagéo.
Bobagem. Fosse assim, aArgentina estariaem situagéo duas
vezes melhor que o Brasil. E preciso saber qual o tipo de
educacdo, de ensino. Professores preguicosos e desmoti-
vados, assim como o estudo quase sempre superficia e
errado, faz da escolabrasileira, umaindlstria damediocri-
dade. Seranecessario umaamplareestruturaco nestadrea,
como professores treinados, motivados e cobrados. Hoje,
um terco dos professores de escolas publicas estéo “en-
costados’, em licenca salde. Férias quilométricas, greves,
“matacéo” de aulas, aposentadorias precoces fazem a fes-
tado magistério e adesgraca do aluno. Aqui, anacdo bra-
sileiravai mal, muito mal.

/. Florestas com plantas exdticas, principalmente o
eucalipto e o pinus, agridem a natureza. Bobagem. Boba-
gem de ambientalistafundamentalista e urbano, os encren-
gueirosde sempre. A NovaZelandiae o Canada, por exem-
plo, paises com rigorosalegislacdo ambiental, ambos estéo
cobertos de florestas plantadas e reflorestadas. Por qué?
Porgue a madeira é a matéria-primado papel que constitui
o instrumento imprescindivel da vida dos povos civiliza-
dos. Vocé jaimaginou viver sem o papel ? Poisbem, o Bra-
sil precisa preparar-se com rapidez para enfrentar o apa-
gédo florestal, que deveraatingir ndo somente o Brasil como
0 mundo todo.

8. O Brasil financeiramente esta bem. Em 2005 a ba-
lanca comercial atingiu o superavit de mais de US$ 44 bi-
Ihdes e zerou sua conta com FMI. Bobagem. Bobagem
porgue tem o outro lado da medalha, que desequilibra ne-
gativamente nossos compromissos. Sdo R$ 1 trilhdo no
déficit da Previdéncia e mais outro trilhdo que assombra o
déficit da Salide. Acrescente-se a isso, as aposentadorias
precoces somadas amaior longevidade dapopulacdo e mais
0s impostos exagerados que inibem a atuagdo mais vigoro-
sadainiciativa privada e, temos sim, uma perspectiva ne-
gra nas contas publicas, que se ndo forem feitos cortes
imediatos nos juros e desperdicio do gasto publico urgen-
te, teremos pela frente o caos. Num ano eleitoral, é ébvio
gue nenhuma medida necessdria, urgente e drastica sera
tomada.

9. OBrasil em 2005 teve um desempenho pifio, detéo
somente 2,3%, porgue a agricultura desabou e porque a
supervalorizacdo do dolar travou nossas exportacdes. Bo-
bagem. O Brasil ndo fez alicéo de casa. Apenas tapou bu-
racos. Simplesmente ndo fez as reformas necessarias. ad-
ministrativa, fiscal, trabal hista e da previdéncia, onde ape-
nas colocou band aid numa ferida, que exige cirurgia. E
importante baixar osjuros, sim, mas muito maisimportan-
te é baixar os impostos. |mportante é fazer cortes e nao
inchar amagquinapublica. Combater o desperdicio. E, prin-
cipalmente, criar a mentalidade da urgéncia no crescimen-
to, mostrando seriedade no trato do dinheiro publico. m
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lanilhas de custos, premiagéo de

funciondrios, controle de gastos e

reavaliacdo de investimentos s&0
ferramentas cada vez mais utilizadas no
mundo dos negdécios. As préaticas, que
ficaram conhecidas do grande publico
por serem adotadas pelaindlstriaeo co-
mércio de bens e servicos, também sfo
uma realidade no campo. Atentos a ne-
cessidade de se profissionalizar, osagri-

cultoresinvestem em estratégiasde ges-
téo para ter bons resultados. O peso
destasiniciativas é aindamaior em mo-
mentos de turbuléncia, como o0 que o
agronegécio aravessa agora
Problemas de cambio — com o
real supervalorizado frente ao délar —,
baixos precos internacionais para agu-
mas culturas e as adversidades climéti-
cas— com a estiagem que atingiu boa

. > 4
;V

parte do Pais — exigem que os produ-
tores aprimorem suastécnicas paracon-
seguirem driblar as dificuldades. “S&o
agricultores com mentaidade empresa-
riad” , resumeo engenheiro agronomo Ci-
lotér Borges Iribarrem, consultor da
Safras & Cifras.

No entanto, isso ndo segplicaagran-
de parte do setor. “Muitos produtores
nao sabem o custo do seu negdcio, ndo




Cristine Pires
cristine@agranja.com

O periodo nao tem sdo dos mais favoravels para o agronegocio
brasleiro. Masesta ndo éaprimeravez- enemseraaultima- que
0 setor enfrenta dificuldades. O aprendizado de turbuléncias anteriores
faz com que muitos agricultoresja estggam precavidos e que outros
adotem novas alternativas paratirar o mehor resultado possivel, quando
a dtuacao nao esta favoravel. A seguir, algunsrelatos de produtores
que dao licao de criatividade ao enfrentar as adversdades no campo
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REPORTAGEM DE CAPA

tém um orcamento e nem fluxo de cai-
Xa, € querem gerenciar uma empresa
com atividades que exigem desembol-
sos altos e grandes riscos na producéo”,
adverte. Iribarrem considera necessario
e urgente que as entidades de classe do
agronegécio, assim como fornecedores
de insumos, criem programas de capa-
citacdo em Gestdo Empresarial voltados
aproducéo priméaria. “ O Brasi| continua
sendo um Paissem politicaagricola, por-
tanto continuard existindo altose baixos
naagriculturabrasileira’, derta.

Seaindahaqualquer dividasobrea
eficécia dessas medidas, basta acom-
panhar o exemplo de agricultores que
apostaram suas fichas na atividade ru-
ral e conseguiram nao s6 o félego
Necessario para suportar 0stempos bi-
cudos, como comemoram a supera-
cdo das metas.

Comprometimento de todos —
Paulo Menezes, quecultivaarrozno Rio
Grande do Sul e no Maranhdo, é um
destes produtores. A Fazenda Gugjuvi-
ra, localizada em Cachoeira do SUl/RS,
tem uma das melhores produtividades
do Estado. Enguanto a média gaticha
paraaculturaé de 6 mil kg por hectare,

Paulo Menezes, sempre atento aos custos, vai colher neste ano 12,5 mil kg de arroz’ha

Menezes vai colher, este ano, cerca de
12,5 mil kg por hectare.

Para obter esses nimeros, Menezes
contacom o apoio dosfuncionarios, que
tém o trabalho reconhecido. Todos os
anos, além do saario fixo, elesrecebem
um percentud do quefoi produzido, den-

particular;

« montar um fluxo de caixa
) Manter o crédito.

0 passivo.

Estratégias para se profeger

) Fazer um diagndstico econdmico e financeiro do negécio, para quantificar:
« areceita que sera obtida com a safrg;
« as dividas que deverdo ser pagas no curto e longo prazo;
« as necessidades de recursos financeiros para cobrir os custos fixos e avida

« 0 limite de crédito rura que tem disponivel parafazer a proxima safra;
« elaborar um orcamento de entradas e saidas de recursos financeiros paraum
periodo até a colheita da proxima safra;

» Desmohilizar, caso sgianecessario paradiminuir o custo financeiro e diminuir

» N&o tomar empréstimos com custo financeiro alto.

» Néo cultivar &easque sgjam marginaiscom relacdo a produtividade eriscosde
eventos.

) Evitar o aumento daarea cultivadacom o objetivo de conseguir pagar adivida.
) Estabelecer sistemas de parcerias e contratagdo de servicos.

p Andisar os custos da safra, para que possam ser eiminados os desperdicios,
gue sempre existem.

) Avdiar as novas oportunidades de negécio antes de contratar, porque muitas
Vezes 0 que parecia ser bom, pode se tornar ruim em conseqiiéncia de uma
tomada de decisdo completamente errada.

Fonte: Cilotér BorgesIribarrem— Safras & Cifras

tro do Programa de Participacéo de Re-
sultados. “Sem eles, eu ndo consegui-
rid’, afirma. A parceria é téo forte que,
guando vai para a Fazenda Santo Expe-
dido, no Maranhdo, Menezes sabe que
o trabalho é tocado como se de estives-
senaGugjuvira

A meta é, até 2010, atingir amar-
cade 15 mil kg por hectare, isso com
o respaldo do Projeto 10, do Instituto
Riograndense do Arroz (Irga), que
busca a alta produtividade. A dedica-
¢ao étotal, tanto que Menezesabriuméo
da area de soja para investir apenas na
culturado arroz. “ Além da produtivida-
de, temos que cuidar muito dos custos’,
conta. Por isso, tudo foi sistematizado
dentro da propriedade. Como o diesel é
0 maior gasto, Menezes determinou que
as maquinas so entram no campo quan-
do é estritamente necessario.

Mas todo esse esforgo podeir por
agua abaixo se o preco do gréo con-
tinuar tao baixo. “O produtor de arroz
aglienta mais duas a trés safras com a
cotacdo nesse nivel”, adverte Menezes.
“Eu penso seriamente em sair do mer-
cado se a coisando mudar. Coloco tudo
em risco nalavourade arroz’, lamenta.
Apaixonado confesso pelaatividade, ele
busca outras dternativas para tentar en-
frentar também o problema do preco
baixo. A idéiaéunir osarrozeiros e usar
0 gréo como moedade pagamento. “ Va
mos levar sacas de arroz paratrocar por
implementoseinsumos’, defende como
formadeevitar queo produtor fiqueatre-




lado a0 prego baixo.

O consultor da Safras
& Cifras diz que, nesta
safra, a lavoura de arroz
irrigado € a prova que s
produzir ndo resolveo pro-
blema da agricultura. “O
arroz esta com uma exce-
lente produtividade e os
precos totalmente defasa
dos, fazendo com que a
maioria dos produtores
ndo consigam pagar 0s
Seus custos’, assegura.
ParaMenezes, estamaisdo
gue na hora de o governo
saber separar 0 produtor
do atravessador e definir
uma politica para o setor.
“N&p adianta querer fazer
alguma coisa quando a classe ndo exis-
tir mais’, desabafa.

Trabalho conjunto — Em outros
momentos conturbados para o agrone-
gacio, Celito Breda aprendeu que a or-
ganizacao, dentro e forada porteira, €0
melhor caminho. Medidas simples po-
demfazer todaadiferenca Asareascom
maior fertilidade sfo as escolhidas para
o plantio de algodéo e tratadas, com a
corregdo do solo e aplicagdo dos insu-
mos necessarios. “ Se eu fosse resumir,
diriaqueéfundamental ter um bom per-
fil desolo”, afirmao produtor deBarrei-
ras/BA. Somenteestadternaivafez com
que ele evitasse perdas sofridas com o
veranico que ocorreu no Estado e que
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levou algumas culturas, como o milho,
ater reducdo de 40%.

A expectativa é de umaboa produti-
vidade nos 1,2 mil hectares plantados.
Breda espera colher 300 arrobas por
hectare no agodéo irrigado e cerca de
250 na érea de sequeiro. Para acancar
produtividade acima da média, é
preciso contar também com a gjuda de
S&o Pedro. A fim de manter aumidade
do solo de forma equilibrada nos proxi-
mos dias, é fundamenta que ndo haja
excesso de chuva

Além de tratar bem o solo e fazer a
rotacdo de cultura, ele investe somente
naquilo que dara retorno de fato. Mais
umavez, o esfor¢o de todauma catego-

riapodeficar comprometido em funcéo
do preco minimo. “Tentamos evitar o
endividamento, mas, em decorrénciados
precos, nGs ndo conseguimos’, lamen-
ta. Assim como no caso do arroz, 0s
produtores de algodao esperam que o
governo honre com o que esta definido:
R$ 44,60 a arroba de pluma. “1sso néo
esta sendo cumprido”, lastima.

Os cuidados com 0 manejo sao ape-
nas partedaestratégiade Breda. O prin-
cipal, afirma ele, é que, junto com as
medidas adotadas dentro da proprieda
de, os agricultores trabalhem de forma
organizada e conjunta. O conselho vem
dequem investe nessaopcdo. Bredatem
gjudado a formar grupos e iniciar coo-
perativas na regi&, como a Unibahia,
daqud elefaz parte.

Os produtorestém conseguido com-
prar e vender melhor, além da vdiosa
troca de experiéncia. “Todos saem ga
nhando”, garante. Atéagora, somentena
cooperativa Unibahia, foram formados
12 grupos que relinem 35 produtores, 0
equivalentea 100 mil hectaresdelavou-
ra— 40 mil deles destinados ao cultivo
do agodéo, e o restante distribuido en-
tre soja, milho, café, arroz efeijéo, dém
de outras culturas. Com esse volume, é
possivel obter melhores pregos e prazos
na hora de fechar negdcio, tanto para
adquirir insumos quanto para comerci-
dizar asdfra

Unido que rende frutos — Tam-
bém o trabalho conjunto é quetem tra-
zido bons resultados aos produtores de
café de Sao Paulo. Trata-se do Progra-
ma SAl (SistemaAgroindustrial Inte-
grado), fruto de convénio entre o Se-
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brae/SP e 0 governo paulista, por meio
da Secretaria de Agricultura e Abaste-
cimento, representada pela Coordena-
doria de Assisténcia Técnica Integral
(CATI), que procura melhorar a quali-
dade do café e busca novos nichos de
mercado.

O cafeicultor Luis Fazion, de Pira
jui/SP, deu um novo impulso alavoura
a0 participar da iniciativa. Tudo come-
cou ha cerca de um ano, quando o pro-
dutor resolveu ter um produto ainda
melhor. “O mercado do café € volatil e
dificil. E preciso diferenciar para se
manter no campo”, sentencia. Assim
como ele, mais de 30 agricultores da
regido ingressaram no programa.

Fazion, que antes colhiacercade 18
sacas por hectare, aumentou a produti-
vidade para 25 sacas, com a melhoria
do sistema. Entre as medidas que apre-
sentaram efeito positivo estd o controle
de pragas e doencas. “ O trato cultural é
importantissmo”, reforca ele. Além de
ser mais eficaz, prevenir sai muito mais
barato do que controlar pragas e doen-
¢as depois que estéo instaladas.

Outradicavaliosa, diz Fazion, éade
trabalhar sempre com lavouras novas, e
ndo reformadas. “ Antes ndo me preo-
cupava com isso”, reconhece. Agora, a
palavrachave éinovar para produzir. A
expectativa € que todas as medidas to-
meadas reflitam no prego do gréo quevai
para exportacdo. “Nossa qualidade au-
mentou muito”, destacaele. A metaago-
ra é trabahar em associagdo para con-
seguir a certificacdo do café, requisitos
necessarios para participar do Fair Tra-

de (o chamado co-
mércio justo).

“Queremos ver 0
produtor como em-
presario rural”, diz
Jairo Costa, agentede
Desenvolvimento do
Programa SAI. Ele
explica que o café
deve ser deboaquali-
dade, para que tenha
aceitacéo no mercado
externo, e que haja
volume para redliza
¢do da exportagéo.
Por isso, dém de se
organizar em associ-
acdo, cooperativa ou
outrasformas organi-
zacionais, os agricul-
tores precisam cum-
prir requisitos que
promovam desenvol-
vimento socia, eco-
ndémico eambienta. A
vantagem do Fair
Trade é trabalhar
com o prego fixo,
Sem correr riscos com mudancgas na co-
tacdo do produto. No caso do SAl, a
meta é ficar em US$ 115,00 a saca de
60 quilos. O Fair Trade tem o preco
fixo de US$ 115,00 para a América do
Sul e para o tipo de café ardbica, que é
produzido naregido.

Aprendizado constante— O muni-
cipio de Machado esta dentro da regido
cafedradeMinasGerais. Foi esseolocd
escolhido por Fabio de LimaCaixetaeo

““Queremos ver 0 produtor como empresario rural’”’ afirma Jairo Costa
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Flavio André / Agéncia Sebrae

Investir em tratos culturais é fundamental para quem busca
mercado para o seu café

irm&o Ademar parainvestir no plantio de
milho. Os 383 hectares naFazenda Cam-
po Redondo comegaram a ser plantados
em 1997, eexigiram umagrande dedica-
¢20. “Tive que gprender com uma outra
cultura’, diz ele. Quando comegou, Cai-
xeta tinha tudo terceirizado, das maqui-
nas ao sistema de armazenagem.

Enquanto os pregos estavam bons e
0 agronegdcio passavapor um bom mo-
mento, o produtor ndo sentia o peso dos
gastos. Quando a situacdo mudou, e
colocou tudo napontado 1apiseviu que
perdiadinheiro. “Nosso maior custo es-
tavanapods-colheita’, lembra. Foi quan-
do decidiu investir em um armazém al-
ternativo, em sistema de galpdes e com
sistema de secagem, para guardar os
gréos. “A estrutura é barata, para evitar
qualquer tipo dedivida’, ressalta.

Do ano passado para ca, também
passou a investir nas culturas de inver-
no, e plantou nabo forrageiro e avela.
“O maior beneficio é a colheita acima
damédia’, relatadle. Outramedidaado-
tada foi a de estruturar a fazenda, sem
aumentar adreaplantada. Nos anos me-
Ihores, a lucratividade chegava a R$
1.100,00 por hectare, lembra Caixeta.
Hoje, essevalor etdem R$ 700,00. “Se
néo tivesse adotado as medidas de acabar
comaterceirizacgo, iaempatar”, dirmaee.




O periodo ruim levou Caixetaamu-
dar também a forma de comprar insu-
mos. De dois anos para ca, eetem an-
tecipado as encomendas, 0 que garante
uma boa diferenca nos precos. “Tudo
is0 deve ser feito sempre levando em
consideracdo o comportamento do mer-
cado e do cambio, para ver se vae a
pend’, aconselha. Segundo ele, o agri-
cultor precisater em mente quetudo faz
parte do preco fina do produto, do adu-
bo a0 herbicida. Com todos esses cui-
dados, garante, é possivel passar pela
crise sem sofrer prejuizos. O principal,
orienta, éplangjar asafracomo umtodo,
da compra a venda.

Tecnologiade ponta— A marcade
81 sacas por hectare na safra passada
em alguns pontos da propriedade dos
irmaosDazzi, de Palotina/ PR, émotivo
deorgulho paraafamilia. Amauri, Ade-
lar e Adyr trabalharam duro para alcan-
car este resultado. Ha dez anos, imple-
mentaram o sistema de rotacdo de cul-
tura na lavoura. “Este é o detalhe mais
fundamental para a produtividade”, as-

seguraAmauri Dazzi. Segundo ele, plan-
tar aveia ou trigo no inverno e depois
girar com milho sobre milho gjudaater
melhoresresultados. “ Deixar aterrasem
sojapor 18 meses faz com que o proxi-
mo plantio j& saia com uma boa arran-
cada’, conta.

Fertilizacdo, andlise de solo e agri-
cultura de precisdo também s3o rotina
na propriedade, tudo com foco naredu-
¢80 de custos. A alta produtividade é
conseqiiéncia de todos esses cuidados.
A edtiagem teve reflexos menores em
funcdo da matéria organica presente no
solo e pelo fato de as plantas estarem
sadias, sem qualquer tipo dedoenca. Este
ano, no entanto, o calor mais forte cas-
tigou a lavoura, e a produtividade sera
menor. A estimativa € de umamédia de
65 sacas por hectare. O volumeéinferior
a0 do ano passado, mas ainda assim esta
bem acimadamédiadaregido, quefica
entre 20 e 25 sacas.

Os irméos Dazzi analisam a época
de fazer gastos e evitam assumir divi-
dasquando asituacdo daagriculturando

Vanildo Cardoso

Para Amauri Dazzi a rotagdo de culturas
€ essencial para a produtividade

FUSOCLEAN

0S MELHORES NESTA COLHEITA.

FUSO CLEAN 2000 ¢ FUSO CLEAN Mova Formuila
efo 85 mais modemas & economicas lecnologias am
produto limpador de fusa de cofheitadeiras de algodiao

DEPCHIMENTO

\ Plofg
xO. ijﬂ

Ewu, Vitdrio Herklolz proprietirio da
Farenda 35 Paula em BrasnoradT,
Lesamos Fuso Claan 2000 ha 5 amds &
eslamos salislailos oom o8 resulatos

obdicos. O produto mantam os fusos

limpos evitando assim uchos,

colpnales & outros. Mantam a alongs

& vida ulll das escovas e lusos

desfibredores. Sumantamos 3 produgao
fa méguina por paradas para limpaza.

£ rigran

Tacnobogia para a MabuneEa

L

FUSOCLEAN

DERFOIMENTO

O Fuen Claan Mova Farmuls spreseniou boa
miscibildade, excalents limpeza nos fusos,
ndo mancha a fibra, néo forma residecs no

reservating nem na linha da bomba o dgua

Mao twamas incidénclas de encamaiamanta

ros fusos, pos a lubnodada mosirou-sa
aficianta, @ANm quante & remocan de matéria
crganeca da planta
Sr, Wikson Agapilo - safra 3004
Faranda Bahia — Podra Preta - BT

fone 51 3341 3225
rigran@rigran.com.br
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Alternativas para
obter melhores

resultados

) Evitar a realizacdo de investi-
mentos altos quando a agricultu-
ra tem bons precos.

) O pagamento destesinvestimen-
tos normalmente ocorre quando
0s pregos dos produtos comegam
acair.

» Em anos que a agricultura tem
bons pregos, o custo dos investi-
mentos é mais alto.

) Ter controles de custos, elabo-
rar orcamentos e fluxo de caixa.
) Todaaatividade econdmicane-
cessita de controles fisicos e fi-
nanceiros, a agropecuaria ndo é
diferente.

) Manter aliquidez.

) Usar a razdo para analisar os
negocios, e Nao a emocao.

» Procurar de todas as maneiras
manter o crédito junto dos agen-
tes financeiros, fornecedores e
prestadores de servico.

) Participar das entidadesdeclas-
se, para fortalecé-las, com o ob-
jetivo que elas tenham forcas,
guando se fizerem necessarias as
reivindicagtes para o setor.

Fonte: Cilotér Borges Iribarrem—
Safras & Cifras

estd das melhores. Mas a economia é
feitacom todo cuidado. Nada que com-
prometaa qudidade dasoja. “ Tudo que
vai no solo é da melhor qualidade, da
semente ao adubo”, revela

A participacdo doscinco funciondri-
osparamanter os 1,4 mil hectareséfun-
damental. Tanto que eles recebem pré-
mios — como uma motocicleta e um
televisor 29 polegadas, por exemplo —
conforme o resultado obtido. “E anos-
sa forma de dar um estimulo para que
todos peguem firme no trabaho”, brin-
caAmauri. Outra medida importante é
observar 0s pregos, ndo sd na hora de
plantar, mas também no momento da
venda, aguardando 0 momento de me-
Ihor preco para fechar negdcio.

Pénochéo— Altair Domingo Fian-
€0, que saiu de Pato Brancao/PR, japlan-
tou no Mato Grosso do Sul e agora cul-

ao
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Altair Fianco trabalha de olho na produtividade e ndo no aumento de area

tiva 1 mil hectares de soja em Urugui/
P, é categorico em afirmar: “sb ficano
mercado quem é profissiond”. Elelem-
bra que 0 bom prego da soja atraiu pes-
soas que ndo conhecem absolutamente
nada de agricultura. “O setor passou a
contar com gente despreparada, que
entrou apenas para especular, e acabou
seendividando”, lamenta.

Paraevitar qualquer contamaisalta,
Fianco trabalha de olho na produtivida
de, e ndo no aumento de &ea. “Ainda
mais que estamos em uma area nova, o
quesignificaumamaior aplicagdo dein-
sumos’, assinda. A produtividade vem
aumentando a cada ano. Na safra 2002/
2003, foram colhidos 3 mil kg/ha, volu-
me que passou para 3,2 mil kg/ha na
safra 2004/2005 e deve chegar a 3,4 mil
kg/haneste ano. “ Temosinvestido mui-
to no solo. E ai que conseguimos nos
manter”, informa.

Para ele, a agricultura atravessa uma
criseséria, ediferentedasanteriores. “ Por
mais que o produtor se esforce, muitas
vezes ele N consegue pagar as contas
porgque o governo néo faz a sua parte’,
afirma. Somente o custeio da safra equi-
vaea43 sacas por hectare, comparadle.
Por iss0, 0 momento é de trabalhar com
investimentosbem planegjados. “ Fazemos
0 edtritamente necessério, tudo éno limi-
te’, explica

Em vez de comprar mais maguinas,
paraevitar contas agora, Fianco aumen-
tou um turno de trabaho. A plantagéo é

feita nas 24 horas do dia, assim como a
utilizag&o do pulverizador, que pode ser
diaenaite, conformeanecessidade. “Isso
€ S0 até passar esse periodo mais dificil.
Depoisvoltamosainvestir”, afirma. A si-
tuacdo para 0 agronegdcio ndo estafacil,
€0 produtor esta atento para mudar esse
cenario. “Maisdo quenunca, ndo dapara
brincar de lavourd’, dispara Fianco. m

~

Vanildo Cardoso
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SINTONIZANDO
o produtor com o mundo

Novo 9damade TV digital deveralevar produtores a suidituirem eguipamentos

las sdo responsaveis por co-

nectar o produtor com o0 mun-

do. Voltadas para o céu, as an-
tenas parabdlicas viraram equi pamen-
to essencial para manter o agricultor
gue vive no interior ligado as inova-
¢Oestecnol bgicas, as previsdes do tem-
po eao melhor daprogramacéodaTV.
Contudo, as mudangas no sistema de
transmissdo estudadas pelo governo
brasileiro podem levar o agricultor a
fazer novos investimentos no futuro
paragarantir seu acesso ainformacao.
A adocédo pel o Pais de um dos padrbes
deTV Digita ofertados, sejapelosja-
poneses, horte-americanos ou euro-

Carolina Jardine

peus, exigird mudancas nos equipa-
mentos de recepcao viasatélite utiliza-
dos. A principal delas — e que SO sera
necessaria quando da extingdo do sis-
tema analégico — serd a substituicdo
dos receptores por equipamentos di-
gitais, que hoje tém um custo estima-
do em US$ 200. De acordo com o
Ministério das Comunicagles, 0 siste-
ma de TV anal6gico coexistirdcom o
digital de 10 a 15 anos, protelando
gual quer investimento.

Apesar de ndo haver data para a
adocdo da tecnologia pelo Pais e de
ainda faltar muito tempo para que a
TV anal6gicasejaextinta, €importan-

te estar atento na hora da compra de
uma nova antena para evitar gastos
maisadiante. A indUstriagque operacom
a fabricacdo dos aparelhos ja se pre-
para para suprir outras exigéncias que
provavelmente surgirdo a longo pra-
Zo. Segundo o gerente comercial da
Visiontec, fabricante de antenas com
sede em Jacarei/SP, Angelo Biaso, para
garantir maior qualidade de sinal, é
preciso atencdo ao didmetro do equi-
pamento. Segundo €ele, para uma me-
Ihor captagdo digital é necessério que
a antena de tela tenha 2,2 metros de
didmetro. Ja para as fechadas de alu-
minio, o ideal é uma estrutura de 1,5

A GRANJA -
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metro. “ Recomendamos que apes-
soa que comprar hoje uma antena
jafacaaopcdo por um equipamen-
to com didmetro adaptado aos pa-
drdes de transmissao digital”,
aconselha o executivo, que espera
para este ano um incremento de
guase 40% nas vendas, devendo
chegar a 500 mil pegas.

Essas recomendacdes também
fazem parte das orientagdes de
venda no varegjo. O diretor daAr-
rial Montagem, empresa que ope-
racom a comercializagdo e insta-
lac&o de equipamentos em Sobra-
dinho/RS, Lacio César Arrial, ex-
plicaaos clientes as mudancas que
estéo por vir e orientasobre aaqui-
sicao de aparelhos que permitam
adaptacdo futura. “Mas, naverda-
de, os clientes buscam pelo mais
barato. Sempredizem queseosis-
temamudar, gastam depois’, conta
o vargjista. O mercado ja oferta
kitsdetransmissdo viasatélite que
oferecem ao consumidor a recep-

—l
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cdodesinaisanadgicosedigitais.
Mas nem todos os canais ja aderi-
ram ao sistema. “ Esse produto hi-
brido atende agquele cliente que
desgja assistir a todos os canais
analdgicos e ainda aos digitais’,
aponta Biaso. Mesmo sendo 70%
mais caro do que o kit anal 6gico,
ele ndo garante, integralmente, a
conexao ao sistema digital a ser
adotado no Pais, na medida em
que ainda néo ha parametros cla-
ros definidos. “E preciso que o
mercado seestahilizeequeaemis
sora lider de mercado dite como
serdo as regras’, ressalta Biaso.
Outramudancaque poderache-
gar nabagagem da TV Digita éa
codificagdo de alguns programas.
O Ministério das Comunicagdes
alerta que, apds a implementacéo
do sistema, os produtores de con-
telido poderdo obrigar as emisso-
ras a codificar seus programas de
forma a restringirem o acesso.
Como, por exemplo, limitar atrans-
missdo da Copa do Mundo e de
programas apenas aos assinantes
gue pagam por eles. Com isso, a
TV do homem do campo que re-
cebe transmissio por satélite po-
dera ganhar novos horarios com o
tradicional “preto”, que indica a

Quase 60 milhdes de
brasileiros fazem uso de
parabdlicas

Programacdo
infermacional no campo

distrito de

Itapuca, no
municipio gad-
chodeAntaGor- g
da, éumexemplo
claroda penetra- |
cao das antenas
parabdlicas no &
meio rural. Ca- »
racterizada pelo &
culivo de fumo [RRETTR
e erv_a—mate,~a de 12 parcelas
localidade ndo
tem repetidora e viu os grandes equipa-
mentos tomarem conta dos patios e telha-
dosdas casas. Essa foi a op¢éo de Mirtes
Bertuol, uma dasproprietariasdo“ arma-
rinho” que abastece as 100 familias que
vivem no vilaregjo. Para qualificar o si-
nal de sua TV, e poder “ pegar” oscanais
de filmes e das séries norte-americanas,
ela foi uma das primeiras a adquirir o
aparelho ha 15 anos. Conta que como a
antena era cara, a opcao foi fazer um
consorcio de 12 parcelas. “ Na 10? parce-
la, eu fui sorteada e aposentei a antiga
antena” . Antes disso, a transmisséo era
feita utilizando uma antena espinha de
peixe estrategicamente colocada no pico
de um dos morros que rodeiam o local.
“O sinal vinha por fio de telefone. Meu
tio sempredizia que eu via chuvisco e ndo
TV, lembra.

De la para ca, uma manutencao sim-
ples garantiu a longevidade do aparel ho.
Mirtes informa que equipes fazem a vis-
toria com freqiiéncia. O Unico reparo foi
a colocacao de um chapéu no receptor
para garantir sua conservagao. “ Aqui a
gente teve sorte. Em alguns vizinhos, as
antenas foram danificadas’, diz ela ga-
rantindo que, hoje, em ltapuca, “ quem
tem TV tem parabdlica” .

\,
Carolina Jardine

auséncia de sinal. “A pessoa tera um receptor
digital e podera passar em umabancaderevis-
tas e comprar um cartdo para assistir aum nu-
mero X dejogos’, explica Biaso. Outra saida
pode ser a contratacdo de TV por assinatura.
Edatisticas— Estima-se que 0 Brasil tenha
18 milhdes de antenas parabdlicas instaladas, o
gue compreende quase 60 milhfes de habitan-




tes. E a procura pelos equipamentos
continua aguecida. Por més, sdo vendi-
das, em média, 150 mil antenas. Desse
total, boapartetem como destinoomeio
rural e as casas de familias que residem
em pequenas cidades dointerior. Atuan-
do ha 20 anos no mercado, Arrial rdlata
gue o meio rura é a grande fatia das
vendasde antenas parabdlicas, tendoem
vista a dificuldade de recepcdo e a ma
qudidade do sina de TV. “A procura
vem aumentando, principalmente no fi-
nal do més de marco, quando o agri-
cultor comega a colher a safra e resol-
vetrocar suaantenaantiga que ja esta
danificada’, salienta. De acordo com
ele, das 40 antenas vendidas pela re-
venda por més, 32 sdo instaladas em
propriedades rurais.

Biaso acrescenta que, amaior par-
te dos consumidores busca a antena
parabolica para ampliar as opcdes de
canais, tendo em vistaque, namaioria
das cidades, ha apenas trés ou quatro
sinais de repetidoras. “ O Brasil esta
politizado. E cada vez mais impor-
tanteter acessoaTV CémaraeaTV
Senado para conferir o que esta
acontecendo. A antena parabolica
traz 30 opcles de canais e atua na
socializagdo dos meios de comuni-
cacdo as camadas mais distantes e
menos privilegiadas’.

Asdeficiénciasdatransmisséo tra-
dicional se justificam porque, inime-

ras vezes, faltam investi-
mentos nas repetidoras,
em geral de responsabili-
dade das prefeituras mu-
nicipais. “Muitas vezes
nédo se tem dinheiro para
fazer a manutencéo des-
Ses equipamentos e isso
compromete a qualidade
e a variedade do sina”,
salienta.

Existem diversos ti-
pos de antenas parab0li-
cas no mercado brasilei-
ro, com diferentes quali-
dades e acabamentos. As
antenas com armagao de
aluminio sdo asmaisven-
didasem fungéo do baixo
custo, mas ainda ha op-
¢80 por equipamentos de
fibra e latdo. Em geral,
elastém duracdo médiade
cinco anos.

O preco de uma ante-
na parabdlica varia de
acordo com o didmetro,
gue pode ir de 1,3 metro
a2,8 metros. Quanto mai-
or a estrutura, melhor
serd o sina transmitido e
maior 0 preco. Segundo
Arrial, o custo varia de R$ 350,00 a
R$ 650,00. Em geral, antenas de fibra
s80 mais resistentes e mais caras, ja

Y, operadora do mercado
brasileiro de TV digital, prepa-
ra-separaretomar o crescimento no
setor, que ficou aguém das expec-
tativas entre 2000 e 2004. E um
dos fatores que promete ajudar a
companhia a obter tal desempenho
€éomeiorural, que representa mais
de 50% de sua base de assinantes,
hoje de, aproximadamente, 950 mil
usuarios, significando 22% do mer -
cado de TV por assinatura brasi-
leiro. “ O segmento rural esta cres-
cendo muito e a empresa espera au-
mentar suasvendas nesta érea, ofe-
recendo constantemente contelidos
gue atendam a este publico” , sali-
enta Ricardo Miranda, presidente

Interatividade total

da SKY Brasil. Um exemplo dessa
preocupacao € a inclusdo do canal
TerraViva na SKY, em agosto do
ano passado. "Este € um mercado
muito importante e muito exigente,
pois a maioria tem antenas para-
bdlicas (banda C), onde podem as-
sistir dezenas de canais sem nenhum
custo mensal”, acrescenta. A Sky
atende mais de 5 mil municipios
brasileiros, o que representa uma
presenca em 93% das cidadesregis-
tradas pelo IBGE. Além de ofere-
cer 45 canais em pay-per-view,
leva aos seus assinantes uma va-
riedade de servicos interativos,
possiveis apenas com 0S recursos
da tecnologia digital.

Boa parte das antenas instaladas no Pais tem como destino
0 meio rural

gue 0 composto ndo conduz energia,
ficando mais protegida de descargas
elétricaseraios. Asmaisbaratasainda
sd0 as feitas a base de aluminio. “An-
tigamente, eram necessarios 10 sal&
rios minimos para comprar uma ante-
na. Hoje, o prego caiu para cerca de
10% daquele valor”, compara.

O diretor da distribuidora de ante-
nas parabdlicas Satcom, Jodo Augus-
to Da Cas, concorda com a populari-
zacdo do produto. “Estamos em um
pico de vendas. As antenas estéo mais
acessiveis’, garante. Além disso, are-
ducao do preco do aluminio em fungéo
da baixa do ddlar também favorece a
producdo e reduz custos.

Outro fator que merece atencéo € a
formadeinsta agdo. Técnicosrecomen-
dam que para obter o melhor desempe-
nho do produto é vital efetuar umacor-
reta fixacdo. Em geral, as antenas pa
rabdlicasnaérearural sdoinstaladasem
pilares demetal endo sob otelhado das
casas. Umabase de concreto bem feita
responde pela seguranca e, em geral,
tem 40cm? e 50cm de profundidade.
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Com poucos estimulos
para plantar, agricultor
brasileiro projeta
lavoura de trigo
enfrentando cotacoes
abaixo dos custos
de producéo

Denise Saueressig

ahoradedecidir alavourade

trigo, o produtor brasileiro sd

tem certeza de uma coisa: 0
mercado precisa melhorar para que
haja estimulo para o plantio. Entre as
muitas dividas do momento, estéo o
tamanho da area que sera plantada e
0 nivel tecnolégico a ser emprega-
do no campo. Em Guarapuava, ho
Parand, o agricultor Anton Goraain-
da ndo decidiu se vai investir na
cultura. Todos os anos, ele faz um
planejamento técnico destinando
uma parte da area de 200 hectares
da propriedade para cultivos de in-
verno. “Se fizer as contas hoje, te-
rei prejuizo plantando trigo”, cons-
tata.

Pelos célculos do produtor, o
atual preco do cereal néo cobrira o
custo da lavoura, avaliado em R$
1,2 mil por hectare. Levando em
conta a produtividade méxima da
regido, que é de 3 mil quilos por
hectare, e 0 mercado em marcgo, que
indicava cotaces em torno de R$
19,00 para a saca de 60 quilos, Gora
teria um prejuizo de R$ 250,00 por
hectare. “Esse resultado pode invi-
abilizar alavourado verdo”, conclui
0 agricultor, que pretende esperar
até junho por novidades no merca-
do. “Se houvesse a garantia do pre-
G0 minimo, pelo menos receberia o
equivalente ao custo”, observa.

As contas do produtor Anton
Gora exemplificam o que acontece
na média do mercado. As dispari-
dades séo evidentes entre os custos
e os valores pagos aos triticultores.
No Parand, atoneladatem prego ao
redor de R$ 320,00. O investimen-
to total do produtor da regido de
Campo Mouré&o é de R$ 489,66 pela
tonelada. Em Cascavel, o custo ava-
liado pela Companhia Nacional de
Abastecimento (Conab) é de R$
521,26 a tonelada. No Rio Grande
do Sul, enquanto a saca vale R$
18,00, agricultores de Cruz Alta e
de Passo Fundo gastam R$ 32,26
para garantir a producédo da mesma
unidade.

O produtor Adauto Sambati, de
Campo Mouréo/PR, nao desistiu do
trigo nesta safra, masvai reduzir em
torno de 15% a area de 200 hecta-

res semeada em 2005. Ele admite
gue ajustificativatécnicadalavou-
ravai prevalecer esse ano. “Com o
preco abaixo do custo, o plantio so
compensa porque vai deixar aterra
limpa e adubada para a safra de ve-
réo”, explica. Como limitadores da
cultura, Sambati aponta os altos pre-
¢os dos adubos e fungicidas e o
excesso de burocracia na hora de
conseguir financiamentos e efetivar
0 seguro da lavoura. “A situacéo é
aindamais complicada quando pen-
samos que ja enfrentamos dificul-
dades com a comercializacdo das
culturas de verédo”, afirma.
Perdadereceita— Anton Gora,
que também é vice-presidente da
Comissao de Graos da Federacdo da
Agricultura do Estado do Parana
(Faep), avalia que a origem do pro-
blema esta na perda da receita dos
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trabalhadores rurais. “Estou ha 30
anos na atividade e nunca vi uma
crise tao grande e o pior, é que nao
enxergo perspectivas para sair
del@’, declara. Paraele, a valoriza-
¢do do real frente ao dblar e os pre-
¢os altos dos insumos ajudam a for-
mar esse cenario de desanimo entre
0 setor. “N&o adianta o governo
prorrogar dividas enquanto a con-
juntura econdmica permanecer as-
sim”, complementa.

O plantio do trigo no Brasil ini-
ciaem abril nas regides mais quen-
tes, como os Estados do Centro-Sul,
Sao Paulo e norte do Parana. Nas
zonas mais frias, a semeadura ini-
cia na metade de maio e prossegue
até julho. Embora aindanéo existam
informacdes definitivas sobre a in-
tencdo de plantio para esta safra, a
tendéncia é que a area se mantenha
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Divulgacao

ou apresente um leve decréscimo,
na opini&o do chefe-geral daEmbra-
paTrigo, engenheiro agrénomo Gil-
berto Cunha. “Independente das
condic¢des de mercado, ndo existe
cultura mais importante no inver-
no”, analisa. A favor do cereal,
estdo as previsdes climaticas,
gueindicam aocorrénciado
fendmeno LaNifia—res-
friamento das aguas
do Oceano Pacifico
- 0 que deve signi-
ficar uma Primave-
ra mais seca neste
ano. “O trigo tam-
bém tem a caracte-
ristica de ndo exi-
gir investimentos
especificos para
guem jaestanaati-
vidade e tem domi-

Disparidade entre custos e remuneragéo

desanimam Gora, produtor no Parana

nio tecnoldgico e tradicdo de culti-
vo”, acrescenta Cunha.

No Parang, que detém a maior
area plantada com o cereal no Pais,
umaavaliacdo preliminar apontapara
o plantio de 1,071 milh&o de hecta-
res. Segundo o Departamento de
Economia Rural (Deral), vinculado
a Secretaria de Agricultura do Esta-
do, essa estimativa significaumare-
ducdo de quase 16% em compara-
¢do com 2005. Nas lavouras para-
naenses, o trigo compete com o mi-
Iho safrinha no inverno. “Essa ten-
déncia pode mudar, ja que o milho
também esta com preco pouco atra-
tivo”, lembra Margorete Demarchi,
engenheira agrénoma do Deral. Na
safra passada, o Parana produziu 2,8
milhdes de toneladas do cereal, 7,8%
a menos do que em 2004/2005.

Em todo o Brasil, a érea planta-
da chegou a 2,361 milhdes de hec-
tares, um recuo de 14,3% em rela-
¢ao ao periodo anterior. Essa redu-
¢ao na area, 0 baixo nivel tecnol6-
gico empregado nas lavouras e pro-
blemas climéticos como o excesso
de chuva, resultaram em uma dimi-
nuicdo de 16,6% na colheita, que
ficou em 4,873 milhdes de tonela-
das, de acordo com a Conab. No
Rio Grande do Sul, segundo maior
produtor, a reducdo de area e de
producdo foi de 23% e 26,6%, res-
pectivamente.

Trigo irrigado — Tradicional
nos estados do Sul, o trigo se ex-
pandiu para o Brasil Central nas ul-
timas décadas. Nesta regido, o des-
taque € para o cultivo irrigado, ca-
racteristico pelos altos cus-
tos e pelos bons indices
de produtividade. Na sa-
fra 2005/2006, lavouras
* no Distrito Federal alcan-
¢caram, em média, 5,5 mil

quilos por hectare, en-
guanto no Sul, o ren-
dimento médio foi
de 2.054 quilos por
hectare. “A altalu-
minosidade e o
ambiente seco do
. Centro do Pais
§ também colabo-
3 ram para a produ-
° ¢cao”, destaca Gil-
berto Cunha, da
Embrapa Trigo.
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Sambati, que vai reduzir area em 15%, diz que plantio s

compensa por deixar a terra pronta para a safra de verao

Segundo ele, em alguns experimen-
tos, a produtividade chega a até 8
mil quilos por hectare. Na regiéo
Central, onde nas zonas irrigadas
predominam as classes“ pao” e “me-
Ihorador”, existem alguns limitado-
res para o crescimento da produ-
cao. Além do alto custo da energia
usada nairrigacéo, o trigo compete
com o cultivo de hortaligas. “O ce-
real ainda é visto como uma boa
opcéo para a rotagdo de culturas’,
diz Cunha. A brusone, doenga que
ataca a espiga da planta e conside-
rada comum nas zonas tropicais,
também é fonte de preocupacao para
0s pesquisadores da Embrapa.

O quedizomercado? — O pla-
nejamento do plantio do trigo esta

Regido Safra 04/05
Nordeste 0,5
Centro-Oeste 159,4
Sudeste 67,2
Sul 2.529,2
PR 1.350,6
SC 80,5
RS 1.098,1
Brasil 2.756,3

Fonte: Conab — Levantamento de janeiro de 2006

voltado cada vez mais
para a orientagdo do
mercado. Na hora de
produzir, € essencial de-
finir a tecnologia de
acordo com a perspec-
tiva de retorno. “A es-
colha da cultivar mais
adequada é essencial
nesse processo”, assi-
nala Cunha. Nalavoura
brasileira, o produtor
esta voltado para cinco
classes comerciais: 0
trigo brando, voltado
principalmente para a
fabricagdo de biscoitos;
0 pao, destinado a pani-
ficacdo e as massas; 0
melhorador, que abran-
ge massas, bolachas de
agua e sal e péo de for-
ma; o durum, usado na
fabricacdo de massas
italianas; e o trigo deno-
minado de “outros usos”, que é uti-
lizado na alimentagdo animal, por
exemplo. Nos ultimos anos, o Pais
vem buscando ampliar a oferta de
trigo péo, valorizado no mercado.
“Conseguimos superar a etapa da
década de 90, quando a qualidade
da producéo ainda era considerada
baixa’, relata o agronomo.

O potencial para o aumento da
cultura, de maneira geral, ainda é
grande, naavaliagdo de Cunha. “Os
mercados interno e externo tém
grande demanda pelo cereal, e o
Brasil € um dos poucos paises do
mundo com disponibilidade de érea
para o crescimento da cultura’, ar-
gumenta. Para o pesquisador da
Embrapa, a competitividade do tri-

TRIGO NO BRASIL

Area (em mil ha)
Safra 05/06

Vanderlei Maciel

Var.%

Safra 04/05

go s6 vai aumentar quando houver
o fortalecimento da identidade do
produto brasileiro. “Isso significaa
conquista da maior qualidade e da
padronizacao para conquistar acon-
fianca do mercado. E essarealidade
depende de organizag&o de toda ca-
deia produtiva, do avango da pes-
quisa e de consisténcia da politica
agricola’, acredita.

O Brasil produz quase metade do
trigo que consome. A demanda de
10,3 milhdes de toneladas é suprida
com as importagOes, feitas basica-
mente da Argentina. Em 2005, fo-

[

(=2
=
=
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Cunha:** competitividade vai
aumentar com o fortalecimento da
identidade do produto brasileiro”

ram importadas 4,988 milhdes de
toneladas do cereal, com gastos de
US$ 649 milhdes, informa o presi-
dente da Associacédo Brasileira da

Producéo (em mil t)

Safra 05/06 Var.%

0,5 > 2,5 2,5 =
108,7 31,8 298,0 194,2 34,8
70,8 5,4 191,0 195,8 2,5
2.181,8 -13,7 5.354,4 4.480,6 -16,3
1.276,3 = 55 3.038,9 2.801,5 -7,8

60,0 -25,5 185,2 114,9 -38
845,5 -23 2.130,3 1.564,2 -26,6
2.361,8 -14,3 5.845,9 4.873,1 -16,6
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TRIGO

Industria do Trigo (Abitrigo), Relatério do Departamento de
Francisco Samuel Hosken. Agriculturados Estados Uni-
“Este ano, aimportacdo deve dos (USDA), apontaque as
superar as 5 milhdes de to- importacdes de trigo do
neladas’, estima. Entre ja- Brasil devem aumentar
neiro e fevereiro de 2006, 34,5% até 2015/2016,
0 volume importado ja ha- . chegando as 7,4 milhdes
viaacancado 1,218 milhdo de toneladas.
de toneladas. Quando os produto-
No ano passado, as resrecebem mal, aindis-
comprasdo cereal foramin- tria também nao evolui.
centivadas especialmente Toda a rentabilidade da
pelataxa cambial. No se- cadeia acaba com-
gundo semestre, 0 tri- prometida pelo
go paranaense baixo preco do
chegou ao Nor- gréo. Ao mesmo
deste com prego tempo, o consu-
em torno de R$ mo mantém-se
430,00 a tonela- estagnado entre a
da. Ja o produto populagéo. “ Todo
argentino, foi co- esse cenario es-
locado na regido tancou projetos e
com custo de R$ novos investi-
380,00 a tonela- mentos entre 0s
da. Os agriculto- moinhos nacio-
res do pais vizinho aindatém avan- | nais’, relata Hosken. Em todo o Bra-
tagem de um custo inferior ao conta- | sil, 0 setor envolve 206 moinhos res-
bilizado pelos produtores brasileiros. | ponséaveis por um faturamento de R$

> o
=

Ny |

Hosken, da Abitrigo, acredita na
recuperacéo dos pregcos em maio

-—

Apesar dos precos em baixa, o trigo ainda é uma 6tima opgdo para a rotacdo de culturas

7,7 bilhdes e pela geracédo de 30 mil
empregos diretos. No total, a cadeia
gue abrange desde o produtor até o
segmento de panificacdo, massas e
biscoitos, emprega 2,15 milhdes de
trabalhadores. Em maio, é possivel
gque sejam percebidas melhoras no
preco do trigo nacional, acredita
Hosken. Elejustificaaavaliagdo, lem-
brando que o estoque exportavel da
Argentina ficard baixo nas proximas
semanas. “A tendéncia é que o prego
suba no pais vizinho e traga como
conseqliéncia a alta também por
agui”, comenta o executivo.

I mpostos— Paraestimular o con-
sumo entre apopul acdo, aAbitrigorei-
vindicajunto ao governo aisen¢do das
aliquotas de PIS e Cofins para o tri-
go, farinha e misturas, que hoje sdo
onerados em 9,25%. Outro pleito da
entidade é para que sgja igualado o
Imposto sobre a Circulacgo de Mer-
cadorias e Servicos (ICMS) entre os
Estados da Federagdo. Atualmente, as
diferentes taxas praticadas provocam
um ambiente de verdadeiraguerrafis-
cal entre os Estados. =
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DIA-DE-CAMPO

Produtividade é uma
questdo de ATITUDE

8o peguenas as diferencas no
custo de producdo para gerar
e um anico hectare 5 mil quilos
ou 10 mil quilos de arroz. Enté&o, por
gue ndo extrair dalavouraa producéo
maxima? Estafoi a sintese das expla-
nacodes dos pesquisadores do I nstituto
Riograndense do Arroz (Irga), no tra-
dicional dia-de-campo da instituicao,
que reuniu em 9 de mar¢o mais de
1.500 arrozeiros
(inclusive de ou-
tros paises sul-
americanos) na
Estacéo Experi-
mental do Arroz
dainstituicdo, em
Cachoeirinha/
RS. Os produto-
res circularam
pela unidade de
pesquisa parato-
mar conhecimen-
tos das mais recentes novidades e ori-
entagdes para o cultivo do cereal.
Para o pesquisador Valmir Mene-
zes, independente da produtividade,
70% dos custos ndo se alteram. Na
verdade, a diferenca de custo, escla-
rece, se da nafase final do ciclo, isto
€, nas etapas como colheita, frete, se-
cagem e assim por diante. Ou sgja,
guanto maior o volume de gréos, mai-
or o custo. “E o custo bom”, definiu.
“Se quiser produtividade, tem que
mexer nos pontos mais fracos. E para
isso é preciso identific&1os’, lembrou
Menezes. Para ele, estar atento a épo-
cade plantio adequada, fazer umaadu-
bacdo equilibrada e um rigoroso con-
trole de invasoras séo agdes muito re-
levantes para uma boa producdo. “Se
eu quero vel ocidade de estabel ecimen-
to, preciso de uma boa adubacéo de
solo”, advertiu. “Mas sb vai ter boa
resposta a boa nutricdo se os outros
fatores ndo forem limitantes’. Tam-
bém destacou que 80 a 100 quilos (ou

mesmo 60quilos,
dependendo da
qualidade da se- &
meadura) de se- (B
mente por hectar
re sdo suficientes.
Mas é im-
possivel obter
bons rendimen-
tos em lavouras |

gue convivem com fungos. O pesqui-
sador Hector Ramirez ressaltou que*“a
doenca tem muito a ver com 0 mane-
jo". E paraisso, observar radical men-
te a época indicada para o plantio é
fundamental. Da mesma forma que a
densidade e a época para a adubacdo
de cobertura. E lembrou um erro que
0 produtor comete em utilizar mais se-
mente ou adubo, quando o plantio é
feito tardiamente. Deve-se usar menos
adubo e semente quando o plantio for
feito mais tarde. Além disso, alertou,
nao é muito raro o produtor se equi-
vocar na identificagdo da doenca, e
entdo aplicar o produto errado. “Mui-
ta gente aplica fungicida para perce-
vejo. O perceveo fica gordo...”, ga-
rantiu, e arrancou risos dos assisten-
tes. Naverdade, o fungo sb ataca ap6s
a acdo do inseto. “Tem que entrar na
lavoura e revisar”, recomendou. Por
fim, concordou com a opinido de um
produtor que, os solos de arroz do Rio
Grande do Sul precisariam submeter-

Fotos: Leandro Mariani Mittmann

se arotacdo de culturas para amenizar
0 atague de moléstias. “Tem que re-
duzir a area e potencializar a produti-
vidade’, sugeriu Ramirez.

Sustentabilidade — Além da ob-
Sessa0 por produzir mais por menos, €
preciso atencdo asustentabilidadedo sis-
tema. O tema “gestdo ambienta” tam-
bém esteve em pauta no dia-de-campo
dolrga Afind, o cultivo do arrozirriga-
do utiliza-se de um bem da natureza
muito importante, a &gua, usada neste
caso em grande volume. Também ha a
preocupacdo como a emissao de gés
metano. “O lrga e outras instituicoes
estéo procurando respostas paraas ques-
tBes ambientais da lavoura de arroz”,
explicou a pesquisadora Vera Macedo.
“A &gua é 0 nosso principa insumo”.
Conforme ela, é importante adequar a
aguaparao cultivo, e paraisso o plane-
jamento dalavourairainfluir diretamen-
te na economia da agua. “ Se plantar na
época adequada, aplantavai ter umida-
de suficiente e ndo vai usar a &gua de
mananciais’, destacou a pesquisadora
uma das formas de economizar 0 insu-
mo. Além disso, fazer uma rigorosa
manutencdo dalaminade &guaparando
contaminar mananciaiscom residuosde
insumos quimicos e economizar solo.
Veracitou um estudo em que o incorre-
to mangjo dalamina em solos arenosos
provocou a perda de 14 toneladas de
terra por hectare. m
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FRUTICULTURA

O plantio de pequenos
frutos ganha cada vez
mais espaco em
Vacaria/RS. Incentivados
pelo programa municipal
‘Grandes Sabores’,
desenvolvido pela
Prefeitura, Emater e
Embrapa, os agricultores
ja tém mercado certo
para comercializacao.
Produtores que tinham
decidido abandonar a
atividade rural por falta
de resultados na pecuéaria
familiar resolveram
fincar pé nalavoura e
investir nesta nova
oportunidade

Texto e fotos: Cristine Pires
cristine@agranja.com

contar pelo tamanho das pe-

guenas frutas nos arbustos,

fica dificil imaginar o peso
que elastém representado para os pro-
dutores de Vacaria/RS. O plantio de
amora-preta, framboesa, mirtilo, mo-
rango, physalis e cerejatem conquis-
tado cada vez mais adeptos. Muitos
dosiniciantes nesse segmento tinham
até mesmo pensado em abandonar a
vida no campo, em fungdo dos bai-
xos resultados obtidos na pecuariafa-
miliar, até entdo uma das principais
atividades do local. I ncentivados pelo
programa municipal ‘Grandes Sabo-

res’, eles estéo satisfeitos com os re-
sultados e resolveram fincar pé na
agricultura.

Experiéncia para mudar a matriz
produtiva do setor primério, 0 muni-
cipio jatem e com sucesso. Nos anos
70, com a necessidade de buscar al-
ternativas de maior rentabilidade, hou-
ve um investimento forte na introdu-
¢do da culturadamacieira, que atual -
mente representa uma parte signifi-
cativa dareceita do municipio. A po-
micultura faz de Vacaria o principal
produtor do Estado e o segundo em
nivel nacional. No que depender dos

produtores e do programa municipal,
o feito sera repetido com os peque-
nos frutos.

Tudo comegou em 1990, com a
instal agcdo de umaagroindustrianare-
gido. Naépoca, altalbraz foi pioneira
também no cultivo desses frutos.
Hoje, é abastecida por parceiros da
cidade e de outros municipios da re-
gido dos Campos de Cima da Serra.
A expansdo se deu a partir de 1996,
com o programa Amora-Preta, uma
iniciativa da Emater e da Embrapa
Clima Temperado, que iniciou com
peguenos produtores. “ Tivemos difi-
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culdadesiniciaisnacomercializagdo”,
lembra El6i Poltronieri, técnico da
Emater e atual secretario de Agricul-
tura de Vacaria. Mas isso ficou no
passado. “ As perspectivas sdo otimis-
tas e promissoras’, diz 0 secretario.
Além da aptid&o climética daregido,
Poltronieri destaca a aceitacdo do
mercado e as facilidades|ocais, tanto
naformade estruturalogistica, quan-
to de politicas publicas de incentivo.

Mercado certo — Ivanor Borto-
lotto nem colheu os primeiros mirti-
los e ja tem destino certo para eles.
Primeiro produtor ater um projeto de

Eduardo Pagot/Emater Vacaria

cultivo de mirtilo financiado pelo Pro-
gramaNacional deAgriculturaFami-
liar (Pronaf), Bortolotto gastou R$ 20
mil paraplantar umaéreade meio hec-
tare. O investimento é alto, mas o re-
torno compensa.

O principal gasto € com equipa-
mento de irrigagdo por gotejamento,
umavez que o mirtilo precisade agua
para se desenvolver. “E preciso in-
vestir mesmo, porque aterra a gente
ndo engana. Na hora de vender, o re-
sultado financeiro vai ser de acordo
com o que foi feito”, adverte. O tra-
tamento das plantas é feito com co-

bre e adubo orgéanico, tudo de forma
manual, para garantir bons frutos. O
plantio foi feito ha um ano e dentro
de mais um ano serd feita a primeira
colheita.

Bortolotto também planta amora-
preta e comega a preparar mudas de
physalis em estufa, para produzir co-
mercia mente até o inverno. Outrano-
vidade é a area experimental com
mand, fruta exotica da Amazonia.
Tudo isso é feito sem descuidar dos
cinco hectares de macieira, que tam-
bém sdo importantes no orgamento da
familia. “ A pequena propriedade que
ficar so nomilho enofeijaojaera E
preciso diversificar para reduzir os
riscos’, argumenta o produtor. Foi
desta forma que a familia ndo so-
freu os fortes impactos da estiagem
que prejudicou a safra galicha no
ano passado.

O vizinho Orildo Zanotto também
aposta na diversificagdo, mas néo so
parater outras fontes de rendimento.
O plantio de mirtilo intercalado com
pés de milho faz com que as plantas

Para Poltronieri, secretario da Agricultura
de Vacaria, as perspectivas para quem
investe em pequenas frutas séo altamente
promissoras
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fiquem mais protegidas do vento e
dos raios de sol, 0 que representa
maior produtividade. Na primeira
colheita, 0s 2 mil pésde mirtilo ren-
deram 170 quilos da fruta. “A pri-
meira safra € sempre mais baixa.
Quando os pés amadurecem, chegam
a render dois quilos cada um”, ex-
plica Eduardo Pagot, técnico da
Emater/Vacaria.

O principal, no caso do mirtilo, &
0 manejo. “E preciso tratar pé por
pé, como se fosse uma planta de
vaso”, exemplifica Claudionor de
Lima Dian. Por isso, argumenta o
produtor, o ideal étrabalhar umape-
quenadreaparafazer este atendimen-
toindividual. Naéreade meio hecta-
re plantada com mirtilo, Dian usa
apenas inseticidas para controlar a
lagarta que come a folha da planta.
Para ele, aféacil comercializacéo e o

L= - =L r. ~ * L RS
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Ivanor (a direita), com os filhos Irineu e Vanio, foi o primeiro produtor de mirtilo a ter

projeto de cultivo aprovado pelo Pronaf

mercado acessivel sdo, sem divida,
0s principais atrativos.

Tanto que sua &rea experimental
comegou com 340 mudas. Como a

Pagot, técnico da Emater: ““a amora esta consolidada, enquanto o mirtilo e a framboesa
Se encontram em processo de experimentacéo’”’

MAPA DAS PEQUENAS FRUTAS EM VACARIA

Numero de
Cultura

produtores
Amora-preta 76
Morango 8
Framboesa 2
Mirtilo 6

Fonte: Embater/RS-Ascar e Secretariade Agriculturade Vacaria

Estimativa de producao

Area total

(t/2005-2006) (ha)
400 70
225 7,5
45 8
30
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resposta foi muito boa, ampliou para
1.400 mudas. O retorno financei-
ro, segundo ele, deve vir no quar-
to ano apds o primeiro plantio. A
demora é consequiéncia dos inves-
timentos necessarios, principal-
mente com irrigagéo.

O preco pago ao produtor pela
amora-preta na Ultima safra ficou na
médiade R$ 1,15 o quilo paraafruta
indistria. Quando o destino é in na-
tura, o valor sobe consideravel mente
em funcao de todos os cuidados ado-
tados durante a colheita, e varia con-
forme a qualidade dos frutos. No
caso de exportagdo, o valor foi de
aproximadamente R$ 15,00 o quilo.
O mirtilo tem uma cotagéo aindamai-
or. O preco médio pago ao agricultor
foi de R$ 14,00 o quilo.

Os resultados entusiasmam n&o sO
0s produtores. Pagot fala co
orgulho do que o programa
jaalcancou até agora.
Bortolotto, Zanotto e

Quando a fruta é exportada
in natura, o valor é bem mais
elevado




e

.

Dian sdo uma pequena mos-
tra do universo de 500 fami-
lias, que encontraram uma al-
ternativamaisrentavel. A maior
parte € de pequenas proprieda-

des — de meio e um hectare, em

média —, que agora abrem mé&o do
gado para dar espaco a fruticultura.
“A amora esta consolidada, en-
quanto o mirtilo e a framboesa se
encontram em processo de experi-
mentacao e de organizagéo da ca-
deia’, destaca Pagot.

Novos nichos — No que depen-

der dos produtores, os resultados &

prometem ser excelentes. Os primos
Jodo Claudio Pante e Tito Pante che-
garam até mesmo a exportar um pe-
gueno volume de amoras para Ho-
landa, Franca e Espanha. “Foi mais
para eles conhecerem a fruta’, con-
ta Jodo. A estratégia deu certo. Os
compradores franceses querem de 10
a 12 mil quilos. Em 2006, os Pante
colheram 80 toneladas dafruta, plan-
tada em 11 hectares. A expectativa é
chegar a 120 toneladas no ano que
vem. O primeiro plantio é recente,
de 2003, e esta é a primeira experi-
énciadeles naagricultura. Engenhei-
ro de formagdo, Jo&o trabalhava no
ramo de metalurgia, enquanto a es-
posa, Jysela, atuava no departamen-
to financeiro de uma empresa. Com
a aposentadoria,
decidiram fazer a
parceria com o
primo Tito, tam-
bém engenheiro.
Além das amo-
ras, a propriedade
conta com um vi-
veiro para produ-
¢80 de mudas de
framboesa. A idéia
é chegar a 50 mil
pés da fruta. To-
das as medidas
estéo sendo toma-
das, como a co-
bertura da érea de
plantio para de-
fender as plantas
do vento, e aiirri-
gacao por goteja-
mento. “A fram-
boesa é exigente
em agua’, diz Pa-
got, que também
presta assisténcia

a—

1 | @aos Pante. O investi-
mento esta garantido,
pois avendatem desti-

b { no certo.
% Agora, os Pante tra-
¢am outra meta audacio-

sa. Eles querem colocar
em funcionamento, até ju-
Iho do ano que vem, uma
agroindustria. A idéia é pro-
cessar as frutas para sucos,
concentrados, poupa e preparados
(como sorvete, por exemplo). “Te-
mos o clima ideal para produzir as
frutas, toda infra-estrutura necessa-
riae mao-de-obra qualificada’, afir-
ma Pante. O estoque de frutas con-
geladas para comecgar 0 processo
também esta pronto. O projeto de-
vera ganhar proporcdes geométricas
apartir do momento que aregido ga-
nhar um aeroporto. m

Jodo Pante e a esposa Jysela largaram seus respectivos
empregos e hoje investem na produgdo de amoras e framboesas

Parceria que dd gosto

O sreflexossdo positivosemtoda
a cadeia produtiva. A agroin-
dustria se beneficia, como a Mais
Fruta, localizada em Antonio Pra-
do. E parala quevai a producdo de
muitas lavouras de pequenos frutos
daregido. “ Temosparceriacomcer-
ca de 200 produtores’, conta Gio-
van Zulian, diretor comercial daem
presa. AMais Frutatemdezanosde
mercado g, detrésanosparaca, hou-
ve um salto consideravel na oferta
dematéria-prima. “ Comisso, aem-
presa também cresceu” , dizZulian.
Tudo comegou comfoco no kiwi,
maca, uva eamora. Como mercado
competitivo, a Mais Fruta entendeu
que precisava oferecer uma linha
completa. Hoje, sdo 29 variedades
de poupa de fruta congelada. Sao
comercializadas 300 toneladas por
més, comdestino, alémdo Rio Gran-
de do Qul, os mercados do Parana,
SAo Paulo, Rio de Janeiro, Minas
Gerais, GoidseDidrito Federal. Das
frutas produzidas na regiao, apenas
o mirtilo ndo faz parte das varieda-
des oferecidas. “ Nao trabalhamos
com a fruta porque ainda nao ha
oferta suficiente. Para colocar no
mercado, precisamoster regularida-
de no abastecimento” , judtifica Zu-
lian. Segundo ele, isso deve aconte-
cer nos préximos anos, assim como
aconteceu coma amora. “ Essa fru-
ta serve de exemplo e de incentivo
para os produtores, que foram em
busca de mercado”, lembra de. A
Mais Fruta trabalha em conjunto
comseusfornecedores. Detempoem
tempo, ees se relinem para avaliar
0s pontos positivos e 0 que precisa
melhorar, além de acompanhar a
evoluco de todo o processo.
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TECNOLOGIA

Transgenia € apontada como a salvacéo de muitos problemas da lavoura

algodoeira, especialmente o bicudo

cotonicultura brasileira pode

ser comparada a mitoldgica

ave Fénix, que renasceu das
préprias cinzas. O setor padeceu por
mais de umadécada com os custos ele-
vados da producdo e a baixa qualidade
dafibra, queinviabilizavaaexportacdo.
Jacambal eante, 0 segmento quasetom-
bou com a chegada da poderosa praga
do bicudo no final da década de 1980.
A crise modificou a geografia da pro-
ducdo algodoeirano Pais, que passou a
ocupar asregides Sudeste, Centro-Oes-
tee Sul, deixando paratrés o Nordeste,
que historicamente concentrou o culti-
vo daplanta. Mas o efeito mais nefasto
desse processo foi a auséncia de maté-
ria-prima, noinicio dadécadade 1990,
que motivou o governo aliberar asim-
portagdes, conferindo ao Brasil o se-
gundo lugar entre os paises importa-
dores de algodéo.

A ressurreicao do algodéo naciond
se deu junto com a entrada do novo
saculo, no ano 2000. A reagdo dos agri-
cultores, dos centros de pesguisa e das
associagdes, baseada na busca pela
qualidade e competitividade, promoveu
uma reviravolta que tirou o Brasil da
condi¢do de um dos maiores importa-
dores para o 5° lugar entre os exporta-
dorese o 5° maior produtor mundial. O
setor primério do algodao movimentou
cercade R$ 7 bilhGes na safra passada
e movimentara R$ 5 bilhGes nesta sa-
fra, de acordo com dados da Associa-
¢éo Brasileira de Produtores de Algo-
déo (Abrapa).

A mudanca de cenario, porém, ndo
eliminou vel hos problemas, como o bi-
cudo, gue embora controlado, conti-
nua a ser um forte fator de risco para
os agricultores. E apesar da oposicéo
ferrenha de ambientalistas & moderna
técnica dos organismos geneticamente

Adriana Ferreira

modificados (OGMSs), que resulta nos
famosos transgénicos, ela tem sido
apontada por muitos agentes da cadeia
produtivacomo o melhor caminho para
o controle de inlmeras pragas e con-
sequiente redugdo dos custos materiais
e ambientais da cotonicultura.

Deacordo com o cientistae ex-pre-
sidente da Embrapa Algoddo, Eleusio
Curvelo Freire, todos os estudos cien-
tificos divulgados no mundo tém con-
firmado que afibratransgénica é mais
econdmica, agride menos a natureza e
também resultaem menosintoxicacdes
parao homemeosanimais. “A maioria
dos ambientalistas usa “ chavfes’ sem
base cientifica para criticar os transgé-
nicos, alegando aspectos éticos, religi-
0s0s, de salide e ambientais, sem parti-
ciparem de um debate desapaixonado e
cientifico sobre o0 assunto”.

Cercade 28% daéreatotal cultivada
com agodéo no mundo, de 32 milhGes
de hectares, ja é plantada com varieda
des transgénicas. Considerando toda a
agricultura mundial, o crescimento da
&rea saltou de 800 mil hectaresdistribu-
idos em trés paises, em 1996, para 81
milhGes de hectares em 17 paises, em
2004. Dentre os paises que ja cultivam
algoddo transgénico, a Africado Sul li-
dera o ranking com 85% da &rea seme-
ada com sementes modificadas, segui-
da pelaAustralia com 80%, os Estados
Unidos com 75% e a China com 66%.
OsEstadosUnidosforam o primeiro pais
aplantar godoeiros transgénicos.

Estudos limitados — O pesquisa
dor Paulo Barroso, da Embrapa Algo-
ddo, diz que as variedades transgéni-
cas de algoddo, cultivadas atualmente
no mundo, melhoram a qualidade da
fibra, garantem maior seguranca a la-
voura- caraedealto risco - ereduzem
custos e 0 impacto ambiental da cultu-

ra. Entretanto, ha 10 anos os estudos
doBrasil estdolimitadosalaboratérioe
dependem daregulamentacdo daL ei de
Biosseguranca, aprovadaem 2005, para
avancarem. Esse vécuo pode compro-
meter, emuito, osplanosde crescimento
do setor, segundo Jodo Carlos Jacob-
sen Rodrigues, vice-presidente daAs-
sociacdo Brasileira dos Produtores de
Algodéo (Abrapa).

“Considerando 0 uso dosmaisavan-
cados eventos dabi otecnol ogiadi sponi-
vel no mundo que associam a resistén-
cia a herbicidas e insetos em uma mes-
ma planta de algodédo, aos quais ndo te-
Mos acesso, perdemos cerca de R$ 300
milh&es por ano. Além disso, é preciso
considerar ainda, ao contrario do que
pregam alguns, o grande prejuizo ambi-
ental que temos com a cultura conven-
cionad cominimerasaplicagbesdosmais
variados tipos de inseticidas e herbici-
das. Cultivando algodéo transgénico es-
tariamos livrando o planeta de milhdes

Embrapa Algodéo

|

Segundo Barroso, area legal com algodéao
transgénico no Brasil ainda é muito
peqguena

A GRANJA - 45




de litros de defensivos, e optando por
uma tecnologia limpa que sb atinge as
pragas-avo, preservando as demais de
forma eficiente e segura’, afirma.
Odirigente diz que gragasa“ moro-
sidade brasileira” a cotonicultura esta
perdendo competitividade paraos con-
correntes, em especia nesse momento
que o real estasupervalorizado. “Eim-
possivel recuperar o tempo perdido,
mas se 0 Congresso Nacional derrubar
0 veto do presidente Lulananova L el
de Biossegurancga, no que tange ao nd-
mero de membros da Comissio Téc-
nicaNacional de Biosseguranca(CTN-
bio) e ap quérum necessario paraapro-
vacdo de novos eventos, que passou de
maioria simples para dois tercos dos
membros, ja seria um grande avanco e
uma demonstragdo de maturidade e
comprometimento com o desenvolvi-
mento tecnol égico” . Segundo Jacobsen,
paraque o Brasil ndo continue no atra-
SO SA0 necessarias leis que permitam
maior agilidade nos processos de apro-
vacdo de novas tecnologias.
Tecnologias mundo afora— Exis-
tem oito tecnol ogiastransgénicas dispo-
niveis paraagoddo no mundo, sendo que
destas apenasamais antiga- aBollgard

ALGODAO

| - estaliberadaparauso e comerciaiza
dano Brasil, exclusvamente pela Delta
Pine, depois de aprovada pela CTNBIo,
em marco de 2005. “E importante res-
satar que para aredidade brasileira as
tecnologias mais adequadas para redu-
Zir custos e diminuir osimpactos ambi-
entaissfo astecnologiasBollgardll + RR;
ou Bollgardil + Rondupflex, ou Wides-
tike + RR, entre outras. Os sgja, atec-
nologialiberada éantigaeisoladamente
pouco guda os produtores brasileiros,
especia mente se colocada em uma cul-
tivar sensivel aviroses, quereduzirasua
eficiénciaparaeconomizar aplicacbesde
inseticidas’, dertaFreire. OBoallgardfoi
liberado paraestasafra, masestanafase
de multiplicacdo de sementes. E a pri-
meira safra, portanto, dedicada a gera
¢80 do insumo. A &ealega no Brasl é
relativamente pequena, de acordo com
Paulo Barroso, pesquisador daEmbrapa.

M enos paixdo, maisanalise— Em
alguns paises como a Indonésiaa expe-
riéncia com o agodéo transgénico ndo
foi 0 que se esperava. Estudos da Scien-
cein Society indicam queaprodutivida-
de do algod&o Bt na regido foi menor
que 1 ton/ha em detrimento das expec-
tativas iniciais que eram de 4 ton/ha
Também nalndiaforam
verificados problemas
com a produtividade. E
na China essa espécie
obteve sucesso no con-
troledelagartas, masnao
reduziu o atague de ou-
tras pragas.

Esses dados servem
Como contraponto para
umaandlisesmaiscuida
dosa acerca dos reais
beneficios e das contra
indicacfes de uso dessa
tecnologia. Oscientistas
alertam que cada espé-
cie modificada deve
atender as demandas
especificas das regibes
aque sedestinam, além
de obedecerem a um
manejo rigoroso.

Um produtor que
usa uma cultivar trans-
génica e ndo faz um

Estudos revelam que a
fibra transgénica é mais

econdmica e agride
menos a natureza

bom manejo dalavourando terasuces-
so, como aconteceu na India e na In-
donésia. J4 a China esta usando culti-
varestransgénicas Bt proprias, quetem
reduzido a aplicacédo de quase 15 mi-
Ihdes de litros de inseticidas por ano e
90% das intoxicagdes em humanos.
Naquele pais metade das lavouras pas-
sou aser conduzidasem nenhumaapli-
cacdo deinseticidas, o quefavoreceu o
surgimento de outras pragas secundéa
rias que eram indiretamente controla
das quando se usavam inseticidas para
0 controle da lagarta das magas, que
era a praga limitante da China. Entre-
tanto, Freire destaca que estas “novas
pragas’ passaram a ser controladas
com doses menores de inseticidas, em
comparagdo as quantidades utilizadas
para conter a antiga praga.

Posicdo cautelosa tem o professor
Joaguim Bento de Souza, daEsalg-USP.
Ele diz que a vantagem da menor ne-
cessidade de uso de defensivos agri-
colas, com a consequente reducéo das
operagdes agricolas, depende muito do
local onde o produtor se encontra e do
espectro de pragas daregido, bem como
de quanto vira a custar a tecnologia.
“Deve-se notar que a utilizacdo do a-
godé&o transgénico ndo é uma panacéia
e, como qualquer outra tecnologia,
deve ser mangjada de forma criteriosa,
nas situagdes onde for indicada, pois
ela controla bem algumas lagartas e
pragas, mas ndo todas’ resume.

Inimigo nimero 1 — O principal
inimigo das lavouras algodoeiras naci-
onais continua sendo o bicudo. Da
mesma forma que a praga ndo causa
tantos problemas em outras regides,
como provoca na América do Sul, em
especial no Brasil, aindando houvein-
teresse por parte dos laboratérios in-
ternacionais de desenvolver um orga
nismo resistente a ele, comenta Barro-
s0. O pesquisador d& boas noticias e
contaque a Embrapa, por meio de suas
equipes de Brasilia (Cenargen) e de
Campina Grande (Embrapa Algodéo),
possuem dois genes em fase fina de
desenvolvimento parao controledapra-
ga, sendo uma baseada em bactéria Bt
eoutrausando genes obtidos defeijbes
efavas. Mas ainda ndo ha perspecti-
va em curto prazo para o lancamen-
to de espécies resistentes ao bicudo.
“Existem etapas a serem vencidas
para que fique a disposic¢éo do pro-
dutor”, pondera. m
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em alta, negoaqq
em baixa

Feirarealizada de 13 a 17 de marco
em Nao-Me-Toque/RS, rendeu

R$ 54,5 milhdes e contou com a
participacdo de 120 mil pessoas

sdificuldadesvividas pelo cam-
po afetou em chelo os negdcios
naExpodireto 2006, redizadade

13a 17 de marco em
N&o-Me-Toque, no
Rio Grande do Sul.

m protocol o de intengdes assi-

nado entrea Cotrijal ea Ema-
ter/RS durantea Expodireto Catrijal,
pretende dar inicio a construcdo do
Centro de Treinamento e Profissio-
nalizacdo de Agricultores. A idéia é
qualificar o produtor e oferecer al-
ternativas de agregacdo derenda na
propriedade, na érea de 16 mil me-
tros quadrados na Expodireto Cotri-
jal, parafazer dolocal orecanto per-
manente da Agricultura Familiar.
“ Queremostornar estauma érea per-
manente, efetiva, para que a gente
possa ampliar equalificar ardacdo
daextensdorural coma Cotrijal, ser-
vindo como um centro permanente
de capacitacdo e profissionalizacio
de agricultores’, definiu Caio Ro-
cha, presidente da Emater/RS. O
Centro de Treinamento vai contar
com infra-estrutura de alojamentos
para que os produtores possam per-
manecer no local durante a realiza-
¢dodoscursos. “ Vamosrealizar trei-
namentos e oficinas com orienta-
¢Oes desde o pulverizador manual
# atéamaior automotriz existenteno
mercado” , explicou o presidenteda

acdo

Divulg

da feira, o faturamento al-
cangou R$ 54,5 milhGes, o
gue representou um recuo
de 48% em relacdo a edi-
¢30 passada, quando a ex-
pOsicao registrou a comer-
cializacdo de R$ 105,1 mi-
Ihdes. O resultado superou
aprevisdoinicia feitapelo
presidente da Cotrijal, Nei
Manica, que indicava ven-
dade R$ 50 milhGes. Osni-
meros finais da Expodireto
2006 ficaram abaixo, tam-
bém das projegdes do Sin-
dicato das Industrias de
Maguinas e Implementos
Agricolas (Simers), que no
comeco da mostra esti-
mava um faturamento de
R$ 70 milhoes.

Apesar da queda moti-
vada pelas dividas acumu-
ladas no setor produtivo,
precos achatados e cambio
desfavoravel, o presidente
Manica considerou a mis-
sdo cumprida. “Num ano di-
ficil, conseguimos realizar

Conforme
R balanco ¢ -y
Centro de Treinamento dgllulgado g ! --., V
pela coor- = L,
pdarda os pequenos denacio ° L i

afeiracom sucesso”. O dirigente con-
siderou a queda inferior a de outras
exposicdes que ja ocorreram no Pais.
Eleaindaacreditaem umareversdo do
quadro ap6s a adocdo de medidas que
reequilibrem o cambio. J4 a auséncia
do ministro da Agricultura, Roberto
Rodrigues, foi amenizada com a pro-
messa do anuncio de um pacote de
auxilio aos produtores.

Embora também n&o tenha atin-
gido aexpectativade publico, os pro-
dutores que visitaram a feira mos-
traram muito mais profissionalismo
ao buscarem informagcdes para auxi-
lia-los a melhorar cada vez mais os
resultados na propriedade. Um pon-
to positivo apontado por Manica foi
o0 indice de satisfacao do publico com
afeira 96,68%. “ Fizemos melhorias
nos itens reivindicados ano passado
pelo visitante, como cal¢adas e are-
as de sombreamento, e felizmente,
mesmo com adificil situagcdo por que
passa a agricultura no momento,
nossafeiramanteve seu brilho emais
uma vez, durante cinco dias, foi o
centro do agronegécio brasileiro”,
afirmou. =
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OVELHINHAS

Leandro Mariani Mittmann
leandro@agranja.com

osangela Soares Scholante, 48

anos, apresenta dois interes-

santes exemplos a sociedade
eaagriculturafamiliar: 1°. —continua
economicamente ativa, trabalhando (e
muito) apds a aposentadoria; 2°. —
transformamatérias-primageradas na
propriedade em produtos de alto va-
lor agregado. Ao deixar de ser pro-
fessoramunicipal em CoxilhadasFlo-
res, localidade situada nos pampas de
Bagé/RS, dona R passou atrabalhar
dois subprodutos na fazenda da fa-
milia: o couro decabrito ealddeove-
Iha. No principio, elaconvertiao cou-
ro dos cabritos abatidos em loncas (0
couro curtido, ja sem a pelagem) e
revendia a interessados em dar for-
ma as mais diversas pecas: pulseiras,
chaveiros, gargantilhas, abajures.
Depois, de suas méaos a |a passou a
setransformar em chinel os, pantufas,
pelegos e nas simpaticas miniaturas
de ovelhas.

Dona Rd, o marido, Edgard, e os
filhos Rogério, 29 anos, eMarcelo, 14,
possuem um rebanho de aproximada:
mente 250 cabritos e uma centena de
ovelhas. No inicio, apds a aposenta-
doria, ela aprendeu a curtir o couro
dos caprinos e a vendé-lo na regiéo.
Depois, expandiu seu mercado a Por-
toAlegreeaté paraSao Paulo. “ A lon-
caentraem tudo”, justificadonaRo a
demanda. Entéo, ela se deu conta da
seguinte oportunidade: “ Se tem apro-
veitamento para couro de cabrito, da
para aproveitar também o couro de
ovelha’. Como arrancada para 0 novo
empreendimento, uma amiga anotou,
detalhadamente, num papel, as dicas
sobre como curtir o couro de ovelhas.

Miniaturas de ovelhas fazem o maior
sucesso nas exposicoes das quais dona

RO participa todos os anos Brasil afora

E dona R0 passou a fabricar pelegos
e acomercializa-los pelo Estado. “la
paraasfeirascom acamionetecheia’,
relembra.

O passo seguintefoi agregar valor
aos produtos, e dona RO partiu paraa
fabricagéo de paresde chinelos. Como
ndo aprendeu com ninguém o novo
oficio, 0 comego por iniciativa pro-
pria foi desanimador. “N&o era ove-
Ilha, ndo era chinelo, ndo era nada’,
recorda como sairam as primeiras
pegas. Ficavam arredondadas, muito
estranhas. “ Se ndo fizer chinelosbons,
ndo facomais’ se propds. A auto-ame-
aca deu resultados, e dona R se tor-
nou, na prética — com talento, criati-
vidade e boavontade—umaverdadei-
ra artista da |a. Ela e seus trabalhos
rapidamente conquistaram a simpatia
das pessoas, e aartesd ganhou o Pais.
Passou a participar de exposicies mais
importantes que as regionais, como a
Expointer, em Esteio/RS, na Grande
Porto Alegre, e até a Feira Nacional
de Agricultura Familiar e Reforma
Agréria, em Brasilia. Hoje, elase utili-
za até de sedex para espalhar ovelhi-
nhas atodo o Brasil.

Depois de “aprender tudo sozi-
nha’ — ela se orgulha disso, diversi-
ficou a producdo. Os chinelos pas-
saram a ser duplos (1& por fora e por
dentro) ou simples (precos mais
acessiveis), surgiram as pantufas,
enquanto as ovelhas ganharam dife-
rentes tamanhos, e ainda surgiram os
tapetes (para 0 chdo ou mesmo para
o telefone) e as amofadas. Dona R6
se transformou numa mini-industria
de subprodutos da |a. E o perfeccio-
nismo virou o norte do trabalho dela.
“Quando fago e acho que ficou feio,
vejo 0 que tem que melhorar e penso
em como dar certo”, revela. “Tenho
quefazer ovelha paracarregar aove-
Iha, pois ovelha faz parte da minha
vida’, justifica. “Hoje as minhas ove-

Ilhas sd0 um sucesso”, reconhece,
sem medo de parecer convencida.

Prémio — Se ndo fossem real-
mente um sucesso, dona R6 néo es-
tariarecebendo convites para partici-
par de feira apos feira. E o trabalho
Ihe propiciou, além derenda, realiza-
¢do de aspiragOes historicas. “Eu ti-
nha um sonho: fazer a Expointer. Eu
nem conhecia Porto Alegre...” O so-
nho se concretizou cinco anos atrés,
a partir do momento em que ela sou-
be que aagriculturafamiliar teria es-
paco cativo na feira, onde comerci-
alizou loncas de cabritos. Masfoi em
2003 que €ela arrasou em Esteio. “A
minhavida mudou”, sintetiza. “L 4, é
outra visdo, completamente diferen-
te. Voltel me sentindo realizada. Trou-
xe até encomenda’, revela. Ela pre-
fere ndo falar em faturamento ou lu-
cro, mas confidencia que na Expoin-
ter do ano passado vendeu 150 uni-
dades de ovelhinhas ao preco de R$
20 ou R$ 60 — algumas até a R$ 70.

A coroaggo definitivado seu éxito,
um reconhecimento aqualidadedo tra-
balho, ocorreu na Expointer de 2004,
no tradicional Concurso Estadual de
Artesanato em L& e Peles Ovinas, em
gue ela venceu na categoria Peles Li-
vre, eaindalevou o Prémio Originali-
dade. Os critérios dos jurados foram
originaidade, criatividade e qualidade,
e 0s trabalhos deveriam ser confecci-
onados manualmente. “Eu fazia tudo
amap. Furava todos os meus dedos”,
descreve. Em razéo do prémio, um di-
rigente da Federag&o dos Trabal hado-
res em Agricultura do Rio Grande do
Sul (Fetag/RS) achou o seu trabalho
“notamil, bem feito e tudo aver com
a agricultura familiar” e a convidou
para expor em Brasilia. Na capital, a
repercusso do seu trabalho foi tama-
nha, que ela voltou com encomendas,
e tem mandado ovelhinhas até para
Rondb6nia. =
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EDUARDO ALMEIDA REIS

Sao Tomé e o
CRONISTA

ertas coisas a gente precisa fa-

zer como S8 Tomé: ver para

crer. Foi assm com uma fazen-
da préxima de Belo Horizonte, capital de
Minas Gerai's, quemediziam produzir 50
mil litros de leite/dia. Depois, a producéo
teriapulado para 60 mil. Quando owvi far
lar em 70 mil/dia, mordi o charuto e mur-
murei; “ SO vendo paracrer”. Diasdepois,
conheci Huguette e Havio Guarani, pro-
prietérios da Fazenda S8o Jodo, que se
prontificaram a me mosirar sua proprie-
daderurd, intaramentediversadetudoque
eutinhavisto neste Ultimo meio século. A
comegar pelo fato incomum de produzi-
rem comida, antes de comprar as vacas.

Em linhas gerais, a &ea inicid foi
comprada em 1995, o projeto comegou
a ser implantado em 97/98 e afazenda
tem, hoje, area de 1.100 ha, dos quais
320 hademilho parasilagem (pivoscen-
trais, tréssafras/ano, duasdemilho, uma
de feljao), 130 ha de sorgo e 50 ha de
cana. Matas naturais e reservas obrigar
térias somam 246 ha, ai incluidas as
casca heiras. A fazendaestasituadanuma
regido chamada boca-do-cerrado, tran-
sicdo entre as terras calcarias de Sete
Lagoas/MG, e o cerraddo que se esten-
de até Mato Grosso.

Ha manchas de terras muito boas,
mas pouca agua, como é de praxe nas
terras calcarias. A fazenda tinha um eu-
caliptal, porque estava situadanumare-
gido de muitas siderdrgicas, avidas de
carvao vegetal. O eucaliptal foi destoca
do, os solos adubados e corrigidos, ar-
roz e soja plantados nos dois primeiros
anos para amansar o terreno.

A &guadospivésvemdo rio Sdo Jodo,
perene, lindeirodafazenda. Luz détricada
Cemig, em vésperasde ser complementa
da por biodigestores que produzirdo 600
KW, suficientes paramovimentar os gd-
pdes pecudrios e paradois, dos seispivos
centrais Alémdisso, biodigestor temaguda
conversa de vender créditos para os pai-
SES (ue NdD cumprem as metas estabele-
cidas no Protocolo de Kyoto.

MegaindUstria montada para produ-
zir leite, todo vendido para a Nestlé —
duas ou trés carretas/dia— a fazendando
gosta de receber visitas. E compreensi-
vel. Entre supervisor, gerente, encarre-
gados, técnicos, tratoristas e retireiros —
todos uniformizados (até as visitas tém
crachés, que me recusel a pendurar),
carteiras assinadas, horas extras, domin-
gos pagos em dobro, saldrios noturnos
etc. — 0s 92 funcionérios ndo tém tempo
a perder com as perguntas cretinas da
maioria dos vistantes. Um deles, recen-
temente, teve a coragem de dizer: “Tirar
leite dando comida ndo é vantagem”.

Todas as metas estabelecidas vém
sendo cumpridas. Em 2005, foram 15
milhdes de litros; para 2006, a empresa
projetaproducdo de 18 milhdesdelitros,
média de 50 mil litros/dia. Quando la
estive, a producdo média por vaca em
lactac8o era de 30 quilog/dia, em trés
turnos de ordenha, 8 horas cada. Com
alimentacéo bésicadetodo o rebanhoem
lactaco, silagem demilho e sorgo, fuba,
farinha de soja, carogo de algodéo e al-
gum tyfton verde, h& periodos do ano
em que afazenda tem grupos de até 80
vacas produzindo, em média, 50 quilog/
dia. Por ai da para sentir que na pecu&
rialeiteira, esd nela, haum projeto Fome
Zero funcionando.

A empresa produz 23 mil toneladas
de silagem de milho/ano, estocadas em
imensas trincheiras cortadas na terra, as
duas maiores com 3 mil toneladas cada
Péas-carregadeiras, caminhdes basculan-
tes e carretas de distribuicdo automética
levam aracdo aos cochos. Vacasem free
dall, baiasderepousoforradascomareial
saibrinho. O esterco e o chorume sd0
bombeados para as areas de cultura de
milho, sorgo,
etc. O esterco
excedente é
usado na pro-
ducdo decom-
posto de dta
qualidade, en-

sacado e vendido na regido da Grande
Belo Horizonte. A capital mineira é co-
nhecida pela péssima qualidade de seus
solos, puro minério deferro, quando néo
de filitos (rochas argilosas, metamarfi-
cas, de estrutura cristaling, intermediéri-
asentreosargilitose osmecaxistos), que,
detdo ingtaveis para congtruir, S0 geral-
mente chamadosfilitos dap.

Huguette e Flavio, quando foram
encomendar seus primeiros tanques de
expansao, de 20 mil litros cadaum, as-
sustaram o fabricante. Muito educado,
o cavaheiro explicou-lhes que os tan-
ques sdo usados para resfriar e manter
gelado o leite produzido num dia, no
méximo em dois dias— e ndo durante o
més inteiro. O industrial quase morreu
de susto quando ficou sabendo que os
40 mil litros eram para gelar o leite de
um dia. Tanto assim que, nos periodos
de pique de producao, a Nestlé mantém
uma carreta isotérmica estacionada na
fazenda, funcionando comoterceiro tan-
gue de expansio.

Detesto cronicas divididas em duas
partes, mas serel obrigado a voltar ao
assunto més que vem. Preciso falar das
vacas, dos problemas, da inacreditével
sala de ordenha, dos galpdes em free
sall, tudo de 6tima qualidade, mas sem
luxos, dapequenafabricaderacbesede
dois aspectos do mangjo, que vi e ndo
gostel. Maséaguelavelhahistéria: meu
recorde de producao foi de 17 mil litros/
més. Huguette e Flavio chegam a ven-
der quatro vezes mais, por dial Portan-
to, devo respeitar a frase predileta do
motorista da biga de Cicero, em Roma,
90 anos antes de Crigto: “Ore occluso
muscae hon intrant” —em bocafechada
ndo entra mosquito. =

O industrial quase morreu de susto quando ficou sabendo
gue os 40 mil litros eram para gelar o leite de um dia. Tanto

assim, que nos periodos de pique de producéo, a Nestlé
mantém uma carreta isotérmica estacionada na fazenda
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O foco de aftosa detectado em Cor-
rientes significou o fechamento de a-
guns mercados externos para a carne
bovinaargentina, com o qual se produ-
Ziu o efeito que o governo procurava
antes do incidente: um aumento daofer-
ta interna. No entanto, 0s precos ao
consumidor ndo cederam e o governo,
longe de rever suas medidas interven-
cionistas, aprofundou-as. Assim, a Se-
cretaria de Agricultura, Pecuéria, Pes-
caeAlimentos (SAGPyA) comegard a
controlar que cada um dos frigorificos
exportadores venda ao exterior 20%
menos de carne fresca.

Trata-se do comego do plano de
auto-regulacdo de exportacfes, que ti-
nha sido apresentado ao Ministério de
Economia pelas préprias cAmaras do
setor no inicio de fevereiro, como uma

NOTICIAS DA ARGENTINA

Carne bovina: mais PRESSAO oficial

medida para aumentar a oferta de car-
ne no mercado interno paraque baixem
0S pregos e assim desativar as ameagas
do governo de voltar a subir as reten-
¢Oes as exportacBes de carnes.

A propogtatinhasido deixadadelado
depois do ressurgimento da aftosa em
Corrientes, mas a resposta da Unido
Européia, Russiae outros mercados, que
confirmaram a continuidade das com-
pras, despejou temores de perder afren-
te externa. O controle sobre os frigorifi-
cos sera feito pelos servidores publicos
da SAGPyA em cada uma das plantas
exportadoras, que serdo visitados ao
menos umavez a0 més. A este plano de
auto-regulagdo se soma o registro de
Operacdes de Exportacéo (ROI), com o
qual o governo procura ter um maior
controle das vendas a0 exterior.

CHACRA

Trigo

Os escassos embarques anuncia-
dos e afalta de demanda no mercado
externo levaram as cotagdes de trigo
a fechar em baixa durante o comego
de marco. Espera-se que, no curto
prazo, intensifiquem-se os embar-
gues, cresgca a demanda brasileira e
isto leve aumamelhoranas cotacoes.

[

Soja

As chuvas de fim de fevereiro e
principio de margo deram grandeim-
pulso ao cultivo, especialmente aos
lotes de segunda semeia. A producéo
estimada para a safra esta em torno
dos 40 milhdes de toneladas.

Leite

A producéo nacional de leite
cresceu 5% em 2005. A evolucédo
se deveu a expansao da produtivi-
dade por fazenda, que em médiafoi
7,4% a de 2004.

HORTALICAS e legumes

Durante o ano de 2005, afiscaliza-
¢80 de exportacOes de hortalicas fres-
cas e legumes somou 567.802 tonela-
das, por um valor de US$ 218.618.000,
com um aumento de 17% em divisas,
em comparagdo ao mesmo periodo de
2004. Do total exportado, 296.679 to-
neladas (equivalentes a US$
102.390.000) corresponderam a hor-
talicas de bulbo (alho e cebola). A cer-

tificac&o de exportagdo de alhos somou
91.174 toneladas, por US$
73.108.000.

De acordo com os dados registra-
dos pelo Senasa, a certificagdo de ex-
portacdes de alhos teve como princi-
pais destinos o Brasil, Franca, Estados
Unidos e Espanha, entre outros merca-
dos. Na exportacdo de cebolas, somou
205.502 toneladas e US$ 29.271.000.

i
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SO0JA RR: muito
longe de um acordo

A polémica sobre o pagamento
da taxa pela utilizagdo da tecnolo-
giaRR segue sem acordo. Enquan-
to a empresa Monsanto pretende
cobréa-las sobre 0 grao entregue no
destino final, as entidades represen-
tativas ligadas ao agronegdcio ar-
gentino recusam a pretensdo da
multinacional e exigem que sefaca
sobre a semente comprada. A Con-
federacdo de A ssociagbes Ruraisde
BuenosAiresreiterou suanegativa
depois que alguns dirigentes do
campo admitiram estar dispostos a
aceitar umasaidaao conflito medi-
ante o pagamento de US$ 2,00 por
toneladade gréo comercializada. “ A
tecnologia deve ser paga no mo-
mento de comprar a semente e ndo
sobre o gréo produzido, pois caso
contrario, o produtor mais €ficien-
te sera o mais castigado por uma
novaretencdo”, afirmaram dirigen-
tes da entidade. “Estariamos acei-
tando umaformade pagamento que
ndo corresponde’, explicaram.




O RENDIMENTO
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de soja, milho, feijdao
e arroz

Jodo Kluthcouski, Anténio Luiz Fancelli, Durval Dourado-Neto, Cristina Maria Ribeiro, Luiz Anténio Ferraro

intensa mobilizagdo dos solos

tropicais traz como conse-

guéncia sua desagregacdo su-
perficia, sujeitaaformacdo deumafina
crosta resultante da dispersdo das parti-
culasdo solo, eaindaoutracamadasub-
superficial compactada, resultante tanto
da presséo exercida pelo peso dos im-
plementos agricolas como pelaacdo di-
reta dos pneus (Castro et a., 1987). No
cerrado, como nas demais regifes tro-
picais, aminerdizacdo damatériaorgad
nica chega a ser cinco vezes mais rapi-
dado que aquela observada em regibes
temperadas (Sanchez & Logan, 1992),
0 que, viade regra, sobrepde a possibi-
lidade de reposicdo nos sistemas con-
vencionais de manejo dos solo e das
culturas (Derpsch, 19974).

A desestruturacdo do solo, a com-
pactacdo e a reducdo nos teores de ma-
téria organica sio consideradas os prin-
e Rl eCeigecesie Lol  Desestruturacao, compactacao e reducao nos teores de

radedipib Suenibalalll matéria organica levam & degradagfo do solo

seqliéncias, tem resultado no desafio de

Qualidade e tecnologia para a sua lavoura render mais.
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viabilizar sistemas de producdo que pos-
sihbilitem maior €ficiéncia energética e
conservagdo ambiental, criando-se no-
vos paradigmas tecnol 6gicos baseados
na sustentabilidade. No novo conceito
de sistema agricola produtivo, a fertili-
dade do solo assume uma abrangéncia
maior queahabitual, expressada apenas
nosparametrosdeacidez, disponibilida
de de nutrientes e teor de matéria orgéa
nica. Os par@metros fisicos, como ar-
mazenamento e conservacdo de agua,
armazenamento edifusdo do calor e per-
mesabilidade a0 ar e aagua, passam ater
relevéncianaavdiagdo dafertilidadedo
solo (Denardin & Kochhann, 1993).
Neste contexto, 0 emprego efetivo do
sistema de plantio direto, em fungéo de
suas prerrogativas basicas, mostra-se
muito mais importante e eficiente para
as regides tropicais e subtropicais ex-
ploradas com agricultura (Fancelli &
Favarin, 1989a).

No cerrado, a grande evolucéo na
adoco observadanos Ultimos anos deu-
se gragas a solucdo parcial ou total dos
problemas de primeira geragéo, tais
como a formag&o e manutencdo de co-
bertura morta, correcdo das proprieda
desfisicas e quimicas do perfil do solo,
mecanizacdo do plantio, mang o dasplan-
tas daninhas, dentre outros. Entretanto,
sob as condicBes climéticas reinantes
neste bioma, tem sido dificil aformagéo
e princi palmente amanutencdo de volu-
me de palhada, em quantidade suficien-
te paraproteger plenamente asuperficie

do solo. Isto, adliado aintensamovimen-
tacao de maquinas eimplementos, pode
favorecer o surgimento de problemasde
segunda geragdo, ou agqueles decorren-
tes do uso continuado do sistema de
plantio direto, tais como: recompacta
¢ao/readensamento do solo; salinizagéo
devido aconstante deposi¢cao dosfertili-
zantes minerais na superficie.

Aumento na compactagdo do solo
devido ao uso continuado do sistemade
plantio direto tem sido rel atado por Cas-
tro (1989), Gill et al. (1996). Namaioria
dos casos, estes autores registraram re-
ducdo na macroporosidade e aumento
da massa especifica e microporosidade
do solo. JAque o uso intensivo da érea,
sgja paraa producdo de gréos ou cober-
tura morta, € uma das prerrogativas do
plantio direto, easfreglientes adubactes
s80 feitas na camada superficial, é evi-
dente que haja um aciimulo de nutrien-
tes na profundidade de adubaco, prin-
cipalmente agueles menos moveis ou
iméveis (Sa1993, Muzilli 1983 €1984,
Franzluebbers & Hons 1996). Os prin-
Cipais nutrientes que se acumulam na
superficie sdo o P, Ca, Mg e o K. Me-
Ihor rendimento de gréos devido a adu-
bacdo profunda foi registrado por Klu-
thcouski et a. (1982) na cultura do fei-
jéo e por Alongo & Ferreira (1992) e
Barber (1985) na cultura do milho.

O rendimento de graos na maioria
das culturas sob diferentes mangjo do
solo depende, dentre outros, das condi-
¢Oes climéticas do ano agricola, daqua

O rendimento de graos, na maioria das culturas,
depende muito das condicdes climaticas do ano agricola

Divulgacao

PLANTIO DIRETO

lidade do mangjo, do nivel defertilidade
do solo e do estado sanitério da cultura.
Por estas razoes, tem sido bastante va
riavel, na literatura, 0 comportamento
das culturas sob diferentes manejos do
solo. E preciso destacar, contudo, que
Nnos anos em que ocorre deficiéncia hi-
drica perdas de rendimento quase sem-
pre sdo registradas (Fageria et d.,1995;
Carmo, 1997).

A s0ja €, dentre as principais cultu-
ras, uma das que melhor se adaptam ao
sstemade plantio direto e, de um modo
gerd, osresultados de literaturaindicam
gue os rendimentos desta cultura, a0 se
congderar o efeito médio de varias s
fras, geralmente se eqliivalem nos dife-
rentes sistemas de mango do solo, com
pequena vantagem para o plantio direto
(Muzilli, 1981a; Landers, 1995). Entre-
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plantio direto

tanto, superioridade no rendimento desta
cultura devido a aracdo ou escarificacdo
foi relatada por Kochhann & Denardim
(1997), Bdhino & Oliveira(1992) eGue-
deset d. (1978). Namaioriados estudos
que envolvem a grade aradora, registra:
ram-se os piores rendimentos de soja
Na cultura do milho os resultados
referentesaos diferentesmanejosdo solo
sd0 também bastante diferenciados.
Maiores rendimentos de milho no Siste-
ma de plantio direto, em relagdo a ou-
tros sistemas de manejo do solo, foram
relatados por Hernani (1997) elsmail et
a. (1994), e menores por Oliveiraet a.
(1989), Balhino et a. (1994) e Fancdlli
& Favarin (1989h). Apesar das escas-
sas pesguisas conduzidas com a cultura
do feijdo, Mullins et d. (1988) e Lan-
ders (1995) mencionaram que ndo ha

Divulgacao

i

diferencano rendimento do feijoeiro nos
diversos sistemas de manejo do solo,
enquanto Siqueira et d. (1993) obtive-
ram melhores rendimentos desta legu-
Minosa No manejo com aragdo. Superi-
oridade do plantio direto no rendimento
dofeijoeirofoi observadapor Silvaet al.
(1996) e Merten (1994).

O arroz parece ser, dentre amaioria
das culturas, 0 menos adaptado a0 Sis-
temade plantio direto, sendo que asra
zBes desta observagdo aindacarecem de
informagdes mais precisas. Segundo
Seguy et al. (1989), o arroz &, dentre
todos os cultivos, 0 mais sensivel aqua-
lidade do perfil do solo, quaisquer que
sejam as condigdes climéticas. Neste
sentido, Seguy & Bouzinac (1992) obti-
veram os menores rendimentos no Ss
temade plantio direto, sendo intermedi-

arios para o preparo com grade aradora
e melhores com a aragdo profunda.
Menores rendimentos do arroz no siste-
ma de plantio direto também foram re-
gistrados por Stone et a. (1980).

Material e méodos — O estudo
foi conduzido no municipio de Santa
Helena, regido Sudoeste do Estado de
Goaiés. O solo é classificado como la
tossolo roxo eutréfico. A cobertura do
solo com residuos vegetais em outubro
de 1996, por ocasido deimplantacdo dos
experimentos de soja, milho e arroz, foi
de aproximadamente 60% com cercade
3,7 t/ha de matéria seca. Para o experi-
mento com feij&o, implantado em junho
de 1997, registraram-se 6,7 t/ha de ma-
téria seca sobre a superficie do solo. Os
quatro experimentos foram conduzidos
em faixas no delineamento de blocos
completos casualisados, com quatro re-
petigdes o

As culturas da soja, milho, arroz e
feijéo foram submetidas, separadamen-
te, aquatro mangjosdesolo: plantiodire-
to (PD); escarificagdo profunda (EP);
grade aradora (GA) e aracdo profunda
com aivecas (AP), eatrésniveis de adu-
bacao, com variagdo conjuntade P e K:
adubacdo baseada na recomendaco ofi-
cia para o Estado de Goiés; correspon-
denteasquantidadesde PeK exportados
pelas colheitas esperadas e sem aplica
¢do dePeK (Testemunha). Todasascul-
turas, em todos os tratamentos, recebe-
ram adubaco de micronutrientes e, ex-
ceto para a soja, adubagdo nitrogenada
no plantio eem cobertura. As operagies
de adubacdo e semeadura foram rediza-
dasdeformasmulténeaemecanicamen-
te, utilizando-se a semeadora marca Se-
mesato, modelo PAR 2800. As sementes
desoja, cv. FT Estrela, milho hibrido BR
3123, arroz cv. Caapo e feijdo cv. Jdo
Precoceforam devidamentetratadase se-
meadas no epacamento de 0,45; 0,90,
0,45e0,45 m, respectivamente, enames-
ma ordem, na densdade de 22-24, 7-8,
80-90 e 12-14 sementesm. As parcelas
(teisforam de 21,6 n?; 18 m?; 21,6 m? e
9,9 m?, para 0s experimentos com soja,
milho, arroz e feijao, respectivamente.

As operacdes de ceifa ou arran-
quio, trilha e limpeza dos gréos foram
realizadas manua mente paratodas as
culturas. A medi¢do deumidade e ape-
sagem foram realizadas em seqiiéncia
e o0 peso fina foi corrigido para 13%
deumidade. =

(Continua na proxima edigao)

A GRANJA - 57




ACUCAR E ALCOOL

Carlos Alberto Widonsck — carlosw@bmf.com.br

Exportacoes ddo sustentacdo ao preco do dicool

esde o acordo de precos firmado

com o governo, o mercado vem
experimentando momentos de tensdo
entre as partes. Definiu-se que o per-
centual de adicdo de dcool anidro a
gasolina sera reduzido de 25% para
20%, com o intuito de evitar o desa-
bastecimento de &cool nesse final de
entressafra. Paraanova safrado Cen-
tro-Sul, a expectativa é de que a pro-
ducéo de canade aglcar sgjapor volta
de 360 milhdes de toneladas, produ-
zindo 24,3 milhdes de toneladas de
acUcar e 15 bilhdes delitrosde dlcoal.
Enquanto no Nordeste a expectativa é
de 50 milhdes de toneladas de cana,
com uma producdo de 4 milhdes de
toneladas de aclicar e 1,5 hilhdo de li-
tros de dcool.

Os Estados Unidos, um importan-
te participante do mercado de acooal,
vem atingindo nlimeros recordes de
producdo, ficando a expectativa para
2006 de 5,1 bilhdes de gal des, equiva-
lentes a 19,3 milhdes de metros cubi-

cos, ultrapassando o Brasil. O aumen-
to da demanda pelo dcool tem como
um de seus principaisfatores o acrés-
cimo da porcentagem de alcool mis-
turado a gasolina no mercado mun-
dial. Seguindo atrajetoria de diver-
sos paises, a Unido Européiaplaneja
implantar a mistura de 10% ainda
nesse semestre, frente aos 2% que
s8o opcionais
atualmente.

No mercado
internacional de
acUcar, apesar
das correcdes
técnicas, nas
bolsas os pre-
¢OS seguem em
alta, com os
fundos de com-
modities na
ponta compra-
dora, dando
sustentacdo ao
preco. NaBolsa

Artigo redigido em 30/2/2006

de NovaYork o vencimento maio/06
apresentou umavariagao positivade
7,5% em um més e cerca de 23,0%
s6 neste ano. No mercado futuro de
acUcar da BM&F, o comportamento
foi semelhante ao das bolsas inter-
nacionais, ou seja, com forte eleva-
¢cdo de preco para todos os venci-
mentos.

Py b dis P pas

ALGODAO

Plinio Penteado de Camargo — plinio@bmf.com.br

Cadeia produtiva pede apoio ao governo

0s préximos dias 0s grupos tema-

ticosconstituidosno &mbito daCé&
mara Setorial da Cadeia Produtiva de
Algodé&o do Ministério da Agricultura
apresentaréo propostas de politicas
para 0 algoddo, que abrangera varios
aspectos importantes na producéo e
comerciadizagcdo do produto. Entre as
quais. financiamento, seguro agricola,
operacOes de apoio a comercializagdo
como PEP, PROP e opgOes, revisdo da
legidacao declassificacdo, medidaspara
a pesquisa e producdo de sementes de
variedades transgénicas, logistica, es-
timulo a0 uso dos novos titulos repre-
sentativos de produto agricola princi-
palmente CDA / WA.

O USDA afirmaque a China, mes-
mo com reducdo estimada da produ-
cdo, sera a principa responsavel pelo
aumento da demanda mundial, pois o
aumento de suasimportacfes esta pro-
jetado em cerca de 178%. Em 2004/
2005 aquele paisimportou 1.391,3 mil

toneladas e para 2005/2006 estéo pre-
vistas 3.864,7 mil toneladas.

No mercado interno o tipo 41.4,
posto S&o Paulo, para pagamento em
oito dias esta sendo negociado em tor-
no de R$ 1,35/ Ip. Em 10 de margo, as
cotacdes dos contratos futuros de al-
goddo na BM&F fecharam a US$¢
61,05/lp para o
vencimento
maio/06; US$e
57,05/Ip paraju-
Iho/06; USS$¢

Artigo redigido em 15/3/2006

para outubro/07; e US$¢ 57,00/p para
dezembro/07; dém das 372 posicbesem
aberto. Os contratos futuros de algodéo
do primeiro vencimento daBM&F, que
foi de US$¢ 61,05/Ip naBolsa de Nova
York, foram cotados a US$¢ 53,62/Ip,
enquanto o indiceA do indicador Cotton
Outlook fechou aUS$¢ 57,50/1p.

Evolugao dos Precos do Algodao

57,95/lp para

Cotlook- A

outubro/06;
US$¢ 58,85/Ip p/
dezembro/06
US$¢ 60,75/Ip
para marc¢o/07;
US$¢ 61,35/Ip

para maio/07;
US$¢ 55,65/Ip
para julho/07;
US$¢ 56,15/Ip
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Luiz Claudio Caffagni — Iclaudio@bmf.com.br

Frete e cambio interferem na renda do produtor

as Ultimas semanas os produtores
tém estado apreensivos diante da
possibilidade dereducdo dereceitanoini-
cio do periodo de comercidizaggo, pos-
colheita A vaorizacdo dored, quealcan-
cou em 3 de marco ataxade R$ 2,112/
USS, foi compensada pelo fortaecimen-
to do prémio de exportagdo. Na semana
findlizada no dia 10 de fevereiro, o pré&
mio de exportaco para embarque em
maio de 2006 foi cotado a US$¢ 18,3/
bushd, enquanto quenasemanafinaiza-
daem 10 demarco o prémio médioficou
em US$¢ 21,6/bushe, dta de 18%. O
ritmo de comercidizagdo determinara o
comportamento dos prémios de expor-
tacd0 ao longo do ano, podendo influen-
Ciar também as cotagdes internacionas.
Outro fator quevem alterando aren-
dados produtores € aelevacao do custo
do frete em délar entre regides de ori-

gem e portos. O frete de R$ 8,40/saca
entre RondondpoliseParanagud, emmar-
¢o de 2005, equivalia a US$ 3,1/saca
(cAmbio de R$ 2,7/US$), enquanto que
nesse ano equivale a US$ 3,8/saca.

Em 9 demar-
¢o, as cotagdes
dos contratosfu-

Artigo redigido em 15/3/2006

setembro/06 e US$ 13,75/sacaparano-
vembro/06. A média didria de contra-
tos futuros de soja negociados em fe-
vereironaBM&Ffoi de7,8 mil tonela-
das ou 289 contratos.

Evolugao dos Pregos Futuros do Contrato de Soja — BM&F

turos de soja fe-
charam a US$
13,30/saca para
abril/06; US$ '
13,04/saca para
maio/06; US$
13,21/saca para -
junho/06 e US$

13,25/saca para

julho/06; US$

13,40/saca para
agosto/06; US$
13,49/saca para
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MILHO

B RASIL
Wilson Motta Miceli — wilson@bmf.com.br

Artigo redigido em 15/3/2006

Preco pressionado pelo cimbio e baixa liquidez de exportagdo

onforme a safra de veréo vem

sendo colhida, abre espaco para
o plantio da safrinha, que ja atingia
mais de 35% no final de fevereiro,
significando também um ritmo mai-
or que o ano anterior. Estima-se que
o0 Parana plante 27% a mais que a
safra passada e com uma produtivi-
dade considerada entre as melhores
dos ultimos anos. As condicdes cli-
maticas sdo favoraveis para o plan-
tio, e segundo meteorologistas, o fe-
némeno “La Nifid’, na época da sa-
frinha, aponta paraum outono/inver-
no com poucas chuvas e temperatu-
ras mais estaveis. Aliado aessesfa-
tos, o mercado exportador de fran-
go sofre uma sensivel queda, devido
ao alastramento dagripeaviaria, e por
isso, 0 consumo de milho sofre re-
ducéo, refletindo baixos pregosavis-
taefuturo. As exportagdes de milho
ficam prejudicadas pel o cdmbio des-
favoravel, aumentando a oferta do
produto no mercado interno. Em 8

de marco, os precos do milho no
mercado fisico fecharam aR$ 15,45/
saca em Paranagua e a R$ 15,75/
saca em Campinas. As cotagdes dos
contratos futurosde milhonaBM&F
encerraram-se em 8 de margo a R$
15,95/saca para 0 vencimento mar-
¢o/06; R$ 15,18/saca para maio/06;
R$ 15,74/saca para julho/06, R$
16,75/sacapara
setembro/06;
R$ 17,65/saca
para novembro/
06; e R$ 18,00/
sacaparajanei-
ro/07.

A volatilida-
de diaria do
contrato futuro
de milho com
vencimento em

RS/saca de 60kg

a 0,5% ao dia. No inicio do més de
marc¢o houve um aumento da volati-
lidade diéria, explicado pelareducao
de volume de negdcios do contrato
futuro. Em fevereiro de 2006, 0 mer-
cado futuro de milho negociou 8.238
contratos, representando uma eleva-
¢80 de 24% em relagdo a0 mesmo
periodo do ano anterior.

Evolucao dos Contratos de Milho na BM&F
8/2/2006 a 8/3/2006

mar¢o/06 man-
teve-se baixa
no mésdefeve-
reiro, em média

CAFE

Andlise dos mercados fisico e futuro

aandisedosdadosreferentesao mer-

cado cafeeiro, percebe-se que, de-
pois de um inicio de janeiro de ata nos
precos, 0 mercado inverteu e as previ-
sdes que eram de dta ndo se mantive-
ram. A partir demeadosdejaneiroe, prin-
cipalmente, nas Ultimas semanas de fe-
vereiro, ocorreramfortes quedas nospre-
cos. Varios fatores dicercavam um pa
norama de ata para as cotagOes.

No mercado fisico observou-se que
acotacdo médiada saca de 60kg do café
ardbica— bica corrida, tipo 6, no sul de
Minas Gerais— gposfechar o mésdeja
neiro com atade 7%, acumula quedade
13% emfevereiro, atéo dia2l. No mer-
cado futuro, notou-se uma reversdo na
tendénciade altados pregosdo inicio do
ano, tanto nasbol sasinternacionais quan-
tonaBM&F NaBolsade NovaYork, o
primeiro vencimento, apdsapresentar, em
janeiro de 2006, dta de 11%, acumulou
em fevereiro, até o dia 21, queda de 6%.
NaBM& F, atendénciaexternafoi segui-

da, com todos os vencimentos, apés um
janeirodeadlta, gpresentando quedano més
de fevereiro (até o dia 21), marco/06,
4,3%; maio/06, 3,9%; julho/06, 4,1%; se-
tembro/06, 5,5%; dezembro/06, 5,7%; e
setembro/07, 3,5%. A volatilidade didria
do contrato futuro de vencimento mar/
06, negociado naBM& F, nas Ultimas se-
manas situou-se
entre o minimo
0,81% a0 dig, em
27 de janeiro, e o
maximode2,67%
a0 dia, en 13 de
feverairo.A volati-
lidade diaria dos
pregosnasUitimas
semanasfai influ-
enciadapda que-
da nas cotages.

156,00

146,00
144,00
142,00
140,00
138,00
136,00
134,00
132,00

Us$/sc

margo-06
= setembro-06

Wilson Motta Miceli — wilson@bmf.com.br
Artigo redigido em 30/2/2006

York, percebe-seque estevem diminuin-
do. Emfevereiro de 2004, adiferencade
preco entre as duas bolsas chegava a
US$¢ 14,00/Ip. Essa diferenca se estrei-
tou, e em fevereiro de 2005 chegou a
US$¢ 8,00/lp, e em fevereiro de 2006 a
diferenca fechou no pregéo do dia21 a
US$e 4,45/1p.

Evolucao dos Pregos Futuros do Café Arabica
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Perdas chegam a RS 300 milhées no MT

A exclusfo do Mato Grosso no Pré-
mio de Escoamento do Produto
(PEP) para o arroz, anunciado em
marco, implica em perdas diretas de
cercade R$ 300 milhdes, levando em
conta apenas afalta da subvencéo que
sera concedida aos estados do Rio
Grande do Sul e Santa Catarina, 0s
Unicos contemplados.

Com isso mais uma pol émica sur-
geentre o setor industrial e oriziculto-
res mato-grossenses. Enquanto quem
plantarevela que vai faltar arroz para
0 abastecimento das beneficiadoras, a
industriaafirmaque, mesmo com que-
da de mais de 60% na producéo esta-
dual, havolume suficiente para manu-
tencdo da atividade neste ano. O Sin-
dicato das Industrias de Alimentacéo
no Estado de Mato Grosso descarta a
possibilidade de desabastecimento e
acredita na chegada de novas varieda-
des ao mercado local. Ele destaca que
as 150 industrias mato-grossenses
consomem 1,7 mil toneladas de arroz

em casca anua mente.

Jaacadeiaorizicolagalicha desa-
provou o valor do prémio do leil&o de
PEP, uma vez que os produtores es-
peravam que o governo atribuisse en-
tre R$ 7,00 e R$ 8,00 por saca, mas
o divulgado foi R$ 5,00. O presiden-
te da Federarroz, Valter Potter, afir-
ma que o prémio ficou aquém nao
s6 das expecta-
tivas, mas da
necessidade

para a recuperacdo do grao.

No Rio Grande do Sul a produtivi-
dade média do arroz sera de 6.072
quilos por hectare. Esses nimeros
constam do levantamento das cultu-
ras realizado pela Emater/RS - Ascar
e projetam uma producdo total de
6,077 milhdes de toneladas para a
safra 2005/2006.

Cotagodes

real do produ-
tor. “Esse valor
ndao fecha a
conta de R$
22,00 asaca na
origem”, colo-
ca. Paraele, os
R$ 5,00 propos-
tos soam como

17,50 17,50

20,50 20,50

20,00
18,00

umadesconside-
racdo da Unido
com o setor, que
solicitou apoio

Alegrete Cam:

aqua
(RS) (RS)

Itaqui Santo Anténio Sinop Sorriso
(RS) da Patrulha (RS) (MT) (MT)

SUINO

Exportadores a espera do fim do embargo

epidemiade gripe aviariaque sur-

giunaAsiaeseaastrou até aAfri-
ca pode favorecer as exportacdes de
carnes suinas em Santa Catarina. A
avaiacaofoi feitapelo vice-presidente
da Federacdo da Agricultura do Esta-
do de Santa Catartina (Faesc), Enori
Barbieri. “A tendéncianatural éasubs-
tituicdo do frango pelo suino nos pai-
ses onde a doenca ja chegou. O medo
davacalouca nos Estados Unidos e a
gripe na Europa devem favorecer a
carne suina’, acredita Barbieri.

No Rio Grande do Sul os precos
do quilo do suino vivo seguem em
queda. Estdo todos a espera da rea-
bertura do mercado russo, que vai
permitir aos frigorificos o0 escoamen-
to de seus estoques. Com isso, deve
provocar uma reversao na tendéncia
dos precos, mas é bom lembrar que
mesmo antes do embargo russo, 0s
precos da carne suina ja vinham per-
dendo sustentagdo, devido ao aumen-

to da oferta. Porém, apesar da queda
dos pregos que se verificou, o resulta-
do econbmico daatividade ainda é con-
siderado satisfatorio, devido aosbaixos
precos do milho e do farelo de soja,
principais insumos empregados na ali-
mentacdo dos animais.

As integradoras estédo pagando en-
treR$ 1,55 e R$
1,70/kg vivo,
mas os frigorifi-

mil toneladas. Mas nacomparacéo com
0 mesmo periodo de 2005, quando 39,8
mil toneladasforam exportadas, osem-
barques cairam 12,5%.

A receitacambial dasexportagdes
aumentou 2% em fevereiro para US$
65,3 milhdes, ante US$ 64 milhdes
em janeiro.

Cotacao (R$)

cos independen-
tes pagam entre
R$ 1,80 e R$
2,00/kg vivo.
Emfevereiro
Ultimo o Brasil
exportou 34,8
mil toneladas de
carne suina “in
naturd’, 2% mais
gue o volume
embarcado em
janeiro, de 34,1
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Montana abre FILIAL de

pulverizadores

m 9 de margo, a Mon-

tana Industria de Ma-
quinas inaugurou sua pri-
meirafilial fabril, umanova
fabrica de pulverizadores,
na cidade de Fraiburgo/SC,
a 300 km de suamatriz em
S&o Jose dos Pinhais/PR.
Fraiburgo € um dos pon-
tos estratégicos dafruticul -
turabrasileira. Foi escolhi-
da também porque, sob o
ponto de vista logistico,
para a distribuicéo das tur-
binas, alocalizag&o é privi-
legiada. A Montanajéfabri-
cava esses produtos no Pa-
rand e, agora, 100% da li-
nha esta sendo transferida
para Santa Catarina.

Toda a carteirade clien-
tes de pulverizadores tipo
turbo daMontana serd aten-
didapelanovafébrica, o que
garantira auto-sustentacao
para a nova unidade desde
suainauguracdo. O retorno
esti estimado em um ano,
poisatransferénciadelinha
foi modular, e a fébrica ja
comega a operar N0 mesmo
ritmo eintensidade que apre-
sentavanamatriz. Com esta
operacdo, aMontanapreten-
de dobrar sua participacéo
no mercado de turbinas em

Divulgagdo

3anos. Foraminvestidosno
empreendimento em torno
de R$ 1 milhdo para aim-
plantacdo da fébrica, que
comegou a operar no dia 7
de marco, com empregados
selecionados na prépriare-
gido e treinados na Monta-
na. Neste primeiro semes-
tre, vai gerar cerca de 90
empregos indiretos e o en-
volvimento de 120 fornece-
dores. Segundo Gilberto
Zancopé, presidente da
Montana, “a parceria com
a prefeitura municipal de
Fraiburgo permitiu este pas-
S0, ousado, porém altamen-
teracional, poisexigiu mui-
to mais criatividade no
aproveitamento dos recur-
sos, que a empresa ja dis-
punha, do gque grandes in-
vestimentos financeiros,
impensaveis na atual con-
juntura do Pais’.

FLASH

Presidente da C.Vale é cidaddo
HONORARIO do Parand

presidente da coopera-

tiva C.Vale, Alfredo
Lang (foto), recebeu daAs-
sembléiaL egislativado Es-
tado o titulo de cidad&o ho-
norério do Parana. Lang
agradeceu a homenagem e
destacou que o processo de
agregacao de valor a pro-
ducéo primaria gera alter-
nativas de renda ao produ-
tor ecriaempregos. Elere-
velou que o abatedouro de
frangos da cooperativaem-
prega trabalhadores de 16

municipios paranaenses.
OpresidentedaC.Vae
fez uma projecdo sobre a
criacdo de empregos, le-
vando em conta a amplia-
¢do do abate para 300 mil
aves/dia. O ministro da
Agricultura,Roberto
Rodrigues, envioumensagem
em video elogiando 0 novo
cidaddo honorério do Para-
na. “Lang éum exemplo do
gue deve ser um cooperati-
vista moderno: correto, em-
preendedor arrojado, atento
as deman-
das do mer-
cado epreo-
cupado per-
manente-
mente com
a profissi-
onalizacéo
da gestéo
e dos coo-
perados”,
declarou”.

Divulgacéo

PICAPES

grafia correta do nome do pro-

prietério da picape Ford Ranger
entrevistado dareportagem “ Confor-
to e Praticidade de Primeira Classe”
na edicdo 688 é Walter Tessmann.

Divulgagéo

Sipcam Agro INAUGURA fabrica em Uberaba/MG

Sipcam Agro, braco do grupo italiano Sipcam-Oxon, com sede em Mildo, naltdlia,
reforca investimentos no Brasil e espera recuperacdo nas vendas de defensivos

agricolasja neste ano. Entre julho e agosto, a empresa inaugura sua segunda fabrica no
Pais, que esta recebendo investimentos de R$ 25 milhdes, sendo R$ 12 milhdes do
valor financiado pelo Programa Estadual de Modernizagdo da Industria via Banco de
Desenvolvimento de Minas Gerais (BDMG) e R$ 8 milhdes financiado pelo Financia-
mento de Méaguinas e Equipamentos (Finame), através do Banco Nacional de Desen-

volvimento Econémico e Social (BNDES).

A novaunidade, que funcionarano complexo de Uberaba/M G, produziradefensivos
com a marca da prépria empresa e tera capacidade para 3 mil toneladas por ano. Com
isso, a capacidade total da empresa no Brasil subira para 30 mil toneladas ao ano, de
acordo com Fernando Rotondo (foto), diretor superintendente. “A companhia aposta
em novas linhas de defensivos para alavancar as vendas’, diz Rotondo. Segundo ele, a
Sipcam reduziu seus custos de produgdo entre 16% e 20% em relagdo a 2004 e renego-
ciou 0s estoques nas revendedoras para reduzir as perdas em 2005. Ele projeta para

este ano receita proxima a R$ 250 milhdes, ante R$ 200 milhdes no ano passado.

Divulgacéo
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COLHEITA de arroz no RS traz novidades

o dia 5 de marco foi
aberta oficialmente a
colheita de arroz no Rio
Grande do Sul, o maior pro-
dutor do cerea no Pais. O
palco escolhido foi uma la-
vourade 70 hectaresdo Gru-
po Pitangueira, de Itaqui, na
fronteirabrasileiracomaAr-
gentina. Os primeiros gréos
colhidos homenagearam o
municipio - um dos maiores
produtores do Estado - e 0
trabalho desenvolvido desde
1975 por Pedro Monteiro
Lopes (foto), proprietério da
fazenda. Hoje, o rendimento
meédio desuaslavouraséuma
dos maiores do Estado (8,5
quilos por hectare), enquan-
to a média estadua € de 5,5
mil quilospor hectare. A pro-
ducfo anud da Pitangueira é
de 30 mil toneladas de arroz.
O locd do evento foi de-
vidamente preparado, con-
tando com completa infra-
estrutura para os visitantes
e autoridades. A escolha da
lavourado Grupo Pitanguei-
ra para abrir oficidmente a
colheitade arroz sedeu pelo
ato padréo dequalidade, pela
datadacolheitae pelainfra-

4

estrutura oferecida.

A 162 Abertura Oficia da
Colheita do Arroz apresentou
algumas decisBesimportantes
para o setor produtivo e uma
novaestratégiade negociacdo.
O governador emexercicio do
Rio Grande do Sul, Anténio
Hohlfeldt, a Federacdo das
Associagcbes de Arrozeiros
(Federarroz) e a Federacéo da
Agricultura (Farsul) fizeram
um pacto para aumentar a
pressdo sobre o governo fe-
deral em busca de solucdes
para estes problemas e abri-
ram uma trégua quanto a Lei
Estadual 12.427/2006, a“Lel

Goergen”, que de-
terminaapesageme
testes para residuos
téxicos no arroz do

Mercosul, criando
| uma barreira fitos-
sanitarianasfronte-
ras galichas.

O governador
em exercicio anun-
Ciou que ndp assi-
nard nem encami-
nhardaAcéo Direta
de Inconstituciona-

anja

lidade (Adin) contra

ﬁ ‘2 a lei promulgada

pela Cémara Federal, até
gue hgjaumamanifestacéo
forma do Ministério das
Relacbes Exteriores sobre
0 assunto. Hohlfeldt tam-
bém assumiu o compro-
Mi Sso de se somar aos pro-
dutores na pressio ao go-
verno federal para negoci-
ar os principais itens da
pautadasafra2005/06. Em
contrapartida, Federarroz e
aFarsul assumiram o com-
promisso de ndo realizar
protestos de blogueio aos
produtosagricolasnafron-
teiracom Uruguai eArgen-
tina.

Cheminova investe em novo PRODUTO

Warrant, marca

exclusiva da Che-
minova, comega a ser
comercializado no se-
gundo semestre no Bra-
sil. O produto é consti-
tuido pelo principio ati-
vo Imidacloprid perten-
cente ao grupo dos inse-
ticidas neonicotindides,
Cujas principais caracte-
risticas sdo as excelen-
tes propriedades sistémi-
cas e baixas doses de
aplicagdo ealongaativi-
daderesidual. “O Imida-
cloprid éindicado global-
mente para mais de 140

tipos de cultivos, contudo
Warrant sera recomendado
principalmente para as cultu-
ras de hortifrutigranjeiros,
arroz, citros, algodao, entre
outras’, afirmaHugo Nielsen,
diretor de Marketing e Sup-
ply Chain da Cheminova.
Atua mente a Cheminova
éumadaslideresmundiaisno
mercado de inseticidas orga-
nofosforados, produz o glifo-
sato, o herbicida mais vendi-
do no mundo e é proprietaria
dos fungicidas Impact e Im-
pact DUO, dois produtos para
o controle das principais do-
encas da soja. A maior parte

dosdefensivos agricolas
comercializados pela
empresa € produzida na
fabrica em Lemvig, na
Dinamarca. Todos os
processos produtivos
das fébricas da Chemi-
nova sdo desenvolvidos
nos laboratérios da em-
presaetestadosem plan-
tas-piloto. “Um dos fa-
tores de competitividade
da Cheminova € justa-
mente o fato de desen-
volver internamente todo
0 processo produtivo de
cada um de seus produ-
tos’, diz Nielsen.

ANOTE Al

Nosdias10e11 deabril
aKepler Weber realizamais
uma etapa do curso de ope-
racdo e manutencdo de
eguipamentos de armaze-
nagemdegrdos. Aacaoin-
tegra o pacote de produtos
e servicos de pos-venda da
empresa, com o objetivo de
dar apoio e seguranca aos
clientes. Nesta data o cur-
so acontece na cidade de
Campo Grande/MS. | nfor-
macodes no telefone (51)
3361.9600.

De 26 a 28 de abril
aconteceo Il Congresso Bra-
sileiro da Cadeia Produtiva
deArroz e 82Reunido Naci-
onal da Pesguisa de Arroz
(Renapa). O evento serare-
alizado na Embrapa Sede,
em Brasilia/DF. A progra-
macao incluird conferénci-
as e painéis focados em te-
mas relevantes a pesguisa,
producéo, mercado, indis-
triaeconsumo dearroz. In-
formacoes (62) 3533-2110.

Entreosdias4e7 deju-
nho acontece o Congresso
BrasileirodeAgriculturade
Preciséo (ConBAP),noHo-
tel Fonte Colina Verde, em
Séo Pedro/SP. O ConBAP
2006 devera ser estruturado
de forma a haver um espa-
¢O para as atividades técni-
co-cientificas, com apresen-
tacdo detrabalhosoraisede
pOsteres. Mas também ha-
Vera uma programacao in-
tensa envolvendo os usuéa-
rios e os agentes viabiliza-
doresdetodo o processo, que
sd0 as empresas de produ-
tos e servicos ligados direta
ou indiretamentea agricul-
tura de precisdo. Havera
uma série de painéis com a
presenca de usuarios e es-
pecialistasetambémumes-
paco para estandes. | nfor-
macdes no telefone (19)
3417.6600.
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BIOTECNOLOGIA

0 mercado de FLORES tropicais

VARIEDADES de cebola hibridas

A Agrigtar doBrasil, por meiodesua
divisio Topseed Premium, dISpO-
nibilizaao mercado queatro no-
vas variedades de cebola hi-
bridas, desenvolvidas e indi-
cadas para atender as neces-
sidades dos produtores de ——
todo Pais. S20 elas: Antares =
F1, Andrémeda F1, Aquarius
F1 e Rodeo F1. “Com o lan- =
camento desses hibridos, a
Agristar pretendecolocer adiis-
posicéo de toda a cadeia produtiva da horticultura (produtor&s
compradores, consumidores) cultivares de dta qualidade e de
ampla adaptacdo as diversas condicles e épocas de plantio”,
explicaFernando Margon, gerentedadivisio Topseed Premium.

AsnovidadesdaAgristar seencaixam perfeitamenteno per-
fil atual da cadeia produtiva da cebola no Brasil. A produgéo,
paraseter idéa, cresceu 71,8% nos Ultimos 25 anos, passando
de 695 mil tondladas para 1,19 milh&o de tondadas, segundo
edtatisticas da Embrapa Hortalicas. Nesse mesmo periodo, a
produtividade aumentou 69% (de 10,6 toneladas por hectare
para 17,5 toneladas’hectare). A éea de plantio pouco evolui,
com crescimento de 1,75%.

Divulgacdo

Solucoes para o mercado de
ENERGIA

Durante a42edic8o daFeicana, realizadade 14 a16 de
marco em Aragatuba/SP, a Basf apresentou sua linha de
produtos para o setor sucroalcooleiro e biodiesal. Além de
fornecer solugdes para o combate as ervas daninhas, do-
encas e pragas na cultura da cana-de-aclcar, a empresa
oferece catalisadores (alcoolatos) e aditivos, indispensa-
veisparaaproducdo do biodiesel, além de corantes, marca-
dores e biocidas, utilizados nos combustiveis.

Osdestagues daFeicanaforam o inseticida Regent 800
WG e os herbicidas Plateau e Contain, que atacam com
eficiéncia pragas e plantas daninhas. O Regent 800 WG,
gue combate eficazmente cupins, tem umaagéo prolonga-
da, protegendo a cana durante todo o seu ciclo com apenas
umaunicaaplicacdo. O Contain que, juntamentecom o Pla-
teau, é utilizado na desinfestacdo de plantas daninhas no
plantio da cana-de-aclcar e canais de vinhaga.

A producgo de flores no
Brasil foi, até pouco tempo,
uma atividade notadamente
restritaaos estadosdo Sudes-
te. Mas, comum potencid de
mercado interno de mais de
150 milhdes de consumido-
res e um mercado internaci-
ona que movimenta US$ 9
bilhGes por ano, afloricultu-
ravem ampliando suas fron-
teiraseaavancando aeconoc-
mia de outras regides, como
o Nordeste. S6 0 estado do
Ceara passou em poucos
anos de grande consumidor
de espécies importadas ao
maior exportador brasileiro
de rosas e flores tropicais.

Paraauxiliar os produto-
res de flores tropicais do
Pais e fomentar este cres-

cente mercado, a Embrapa

Informacéo Tecnoldgica
(Brasilia/DF), promoveu na
19Bienal do Livro, o deba-
te ‘A pesquisa e 0 agrone-
gécio flores no Brasil’.
Durante o debate, os edito-
res técnicos da obra apre-
sentaram os avangos da pes-
quisa com flores tropicais
no Brasil. A EmbrapaAgro-
industria Tropical tem con-
tribuido decisivamente na
selecéo, melhoramento e
desenvolvimento de novas
variedades de flores tropi-
cais, por meio das pesquisas
parapropagacao, pds-colhei-
ta, sistemas de producdo e
identificacdo de pragasedo-
engas. E atecnologiagjudan-
do a garantir mais qualida
de, beleza, exotismo, cor e
perfumeasfloresbrasileiras.

o
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Divulgagéo

Isla: 74% de produgdo NACIONAL

A lda acancou um recorde em 2005: 74% das vendas
da empresa no ano passado foram de sementes produzidas
pelalslaaqui no Brasil. Apenas 26% das vendas foram de
sementes importadas. O resultado segue atrajetéria ascen-
dente da participagdo de sementes de produgdo nacional na
comparacdo com aimportada. Nos Ultimos oito anos, essa
relacdo cresceu 40%. O numero de cultivares que a Isla
consegue produzir no Brasil também subiu. Em 1985, pro-
duzia 25 cultivares. Hoje, das 389 cultivares do seu catalo-
go, ja consegue produzir no Pais, 228.
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A Série 1100, uma
novalinhade plantadei-
ras projetada paratraba-
Ihar com precisdo e alto
rendimento em solos
Umidos, argilosos, com
grande quantidade de
palhada ou com declivi-
dade acentuada, é0 mais
novo lancamento da

John Deere, em trés model os: para 7, 9e 11 Imhas de plantio. As novas planta-
deiras tém varias caracteristicas inovadoras, que permitem fazer o plantio com
ata qualidade e velocidade em terrenos com condigdes adversas. Resisténcia,
simplicidade de operac&o e uniformidade de distribui¢do de sementes e de adu-
bo sdo outras caracteristicas oferecidas pela série 1100.

John Deere — Avenida Engenheiro Jorge A. D. Logemann, 600, Distrito
Industrial, CEP 98920-000, Horizontina/RS. Fone (55) 3537-5000.

Divulgacao

Carreta plataforma para TRANSPORTE

Divulgacio

A Planti Center apresentasuanova
carretaplataf ormaparatransporte, em
cinco diferentes modelos. O equipa-
mento € destinado ao uso agricolapro-

jetado para o transporte de maguinas
agricolas (plantadeiras), além de ou-
tras. A carreta possui plataforma com
um vao livreque vai de5a9m. O
sistema hidréulico da carreta é aciona-
do através do comando hidraulico do
trator. Possui barras de diregéo, garan-
tindo uma perfeitamanobralidade.

NOVIDADES NO MERCADO

PLANTADEIRA para terrenos dificeis

Nova barra de LUZES

Acabadeen-
trar no mercado
0 CenterLine®
220, um siste-

ma de guia
GPS versitil

-e simples
~
L=

para
todo
~0 tipo de
operacéo de
campo. O CenterLine220 éumasolugéo
compacta e econdmica para 0S
agricultores, oferecendo doismodosde
operacdo — em linha reta (paralelo) e
em curvaAB. A amplatela gréfica do
equipamento mostra claramente a
direcdo e a disténcia de desvio, assim
como o nimero dafaixa, avelocidade,
0 modo de guia selecionado e se um
ponto de retorno foi armazenado. O
produto foi desenhado para ser
transportado facilmente de um
veiculo a outro.

Divulgacéo

Teejet — Avenida Joao Paulo
Ablas, 287, CEP 06711-250, Co-
tia/SP. Fone (11) 4612-0049. Site:
www.teegj et.com

Planti Center — Avenida Montre-
al, 43, Jardim Panorama, CEP
87113-220, Sarandi/PR. Fone (44)
3264-1431.

SEMEADORA para trigo

A KF esté colocando no mercado a
2300 TG-A, maguinade 23 linhaspara
trigo, com sistema pantogréfico indivi-
dual, linhas desencontradas dispostas
em um duplo chassi, proporcionando
maior estabilidade no plantio em diver-
sos tipos de solo e palhadas. Foi de-
senvolvida com sistema de chassis du-
plo para proporcionar maior desencon-
tro entre linhas e facilitar o fluxo de
restevas no plantio. Suaslinhas sdo in-
dependentes e pantograficas, formadas
por discos defasados de 15 x 15 pole-
gadas, gustaveis a diversos tipos de
desniveisde solo. Possui caixas de adu-
bo em polietileno, condutores de adu-
bo de manga sanfonada, condutores de
semente do tipo telescdpio, distribuicdo
de sementes através de rotor em poli-
propileno ou como opciona de ago he-

licoidal. Espagcamento entrelinhasde 17
cm, curso de linha pantogréafico de 380
milimetros e distribui¢do de adubo por
rosca sem fim.

Ind. de Maquinas e Implementos
Agricolas KF Ltda — Rua Costa e
Silva, 550, Candido Goddi/RS, CEP
98970-000. Fone (55) 3548-1312.

Divulgacao

Nova linha CARGO da
Ford

A Ford Caminhdes estalancando a
Linha Cargo 2006, com nove novos
model os, que completam aintroducéo
de motores eletrénicos em toda a
gama de veiculos. H& cinco modelos
tracados (com tracdo 6x4) para servi-
¢o pesado. O C-2628e, por exemplo,
oferece PBT técnico de 26.200 kg,
com capacidade maxima de tracéo de
42.000 kg. E equipado com o novo e
exclusivo motor eletrénico Cummins
Interact 6, com 275 cv de poténcia. A
nova motorizagdo oferece melhor de-
sempenho, mesmo com 0 caminhdo
carregado, sem prejudicar 0 consumo
de combustivel.

Ford — Avenida Taboao, 899,
CEP 09655-900,
Sao Bernardo
do Campo/SP.
Fone 0800703-
3673.

Divulgacao,




AGRO(QO)PORTUNIDADES

Para visualizar os curriculos completos, acesse www.agranja.com no link curriculum

s cuiTieles CSED Técnico Agricola/PR, SP

dispostos da

seguinte forma:

» Nome

» Area de atuagéo/Locali-
dade de atuacdo

» Endereco do

curriculo completo

Procuram

cv73.pdf

» CAMILA PELIGRINOTTI
TAROUCO

Graduada em Agrono-
mia/RS
www.agranja.com/cv/
cv71.pdf

» CELSO FERNANDO
BOLONHA

Técnico em
Agropecuaria/PR, MS
www.agranja.com/cv/
cv70.pdf

» LUCAS PRUDENTE
CORREA

Graduado em Agrono-
mia/Todo Brasil
www.agranja.com/cv/
cv69.pdf

» FELIPE FERREIRA LEVIEN
Agronomia/RS
www.agranja.com/cv/
cv77.pdf

» TICIANA FERNADES DIAS
Técnico Agricola e
Técnico Florestal/SP
www.agranja.com/cv/
cv76.pdf

» JORGE AUGUSTO
BENETAO

www.agranja.com/cv/

» DAYANE CRISTINAROSA

Estagios / Empregos

DEALMEIDA
Técnico Secagem e
Armazenamneto de

Grédos e Sementes/MT

www.agranja.com/cv/
cv68.pdf

» RAQUEL
ALBUQUERQUE SOUZA
Engenharia Florestal
(concluido)/SP
www.agranja.com/cv/
cv67.pdf

» DION REBERT COSTA
Técnico em
Agropecuéria/GO
www.agranja.com/cv/
cv66.pdf

» PAULO DENIS MENEGAT

Tecnologia
Agrozootécnica/RS
www.agranja.com/cv/
cv65.pdf

» MATEUS MARQUES
BUENO

Engenharia Agricola e
Ambiental

(5° Periodo)/MG
www.agranja.com/cv/
cv64.pdf

» DANIELLE CRISTINA
TAQUES AMORIM
Tecnologia de
Alimentos/MT
www.agranja.com/cv/
cv63.pdf

» JOEL GILVANI KUNRATH
Técnico Agricola/MG,
MS, SP
www.agranja.com/cv/
cv6l.pdf

» MAURICIO FERRONATO
Técnico Agricola/RS
www.agranja.com/cv/
cv60.pdf

» MOISES EVANDRO
KUSSLER

Técnico em
Agropecuéria - Agrono-
mia/Regido Sul do Brasil
www.agranja.com/cv/
cv59.pdf

» DENIS DE LIMA CORREIA
Agronomia/MG
www.agranja.com/cv/
cv57.pdf

» NATALIA ZARDO
Técnica Agricola
(concluido)/RS
www.agranja.com/cv/
cv56.pdf

» JULIANO ROBERTO
BERNARDI

Técnico em
Agropecuaria/RS
www.agranja.com/cv/
cv55.pdf

Paraincluir seu curriculo ou anunciar ofertas de empregos ou estagios,

contate marcelo@agranja.com (arearestrita a assinantes)

CULTIVAR SEUS SONHOS
E INVESTIR NO SEU CONHECIMENTO.

Agronegocios a distancia

A PUCRS
direcionada para as novas necessidades do empreendedor

oferece capacitagcao profissional

rural. Enfocando a realidade atual do agronegdcio no Brasil e
no mundo, o curso engloba conceitos fundamentais sobre
gestao rural além de novas ferramentas administrativas

utilizadas no setor.

Modulos
e Economia Rural

. énécljiste_ e Gestdo de Cadeias ‘)\‘*
. C:r)n:rlc\iI:I?za(;éo e Marketing no PUCRS VIRTUAL fones: fﬁik
Agronegdécio +55 (5]) 3320.3651 [ * A

« Contabilidade no Agronegacio ead@pucrs.br N
i Ll L) http://cursos.ead.pucrs.br/agronegocios/folder/ PUCRS

Agronegdcios

AGEXPP - FAMECOS/PUCRS @



FIQUE LIGADO

Irrigag¢éio e Drenagem nas Culturas

O Brasil apresenta um potencial para expansdo do agronegdcio
alicercado em um clima diversificado, volumes de chuvas
satisfatérios, energia solar abundante, possui em torno de 13%
da agua doce do planeta, além da possibilidade de expansdo da
area agricultavel em mais de 90 milhdes de ha, sendo destes 30
milhdes de hairrigaveis, sem prejuizos ao meio ambiente. Associ-
amos a estes fatos os incrementos tecnol dgicos gerados na area
de producdo vegetal nas duas Ultimas décadas, com o0 avanco da
engenharia genética e especialmente a area de melhoramento de
plantas, nos apresentando materiais cada vez mais produtivos e
resistentes a pragas, doencas e condic¢des adversas do meio.
Restava ainda como fator limitante de producdo a disponibilida-
de hidrica que, em nosso Pais, mesmo com as abundantes chu-
vas e com volumes satisfatdrios de precipitagdo, geravam defici-
éncias significativas, acarretando baixas produtividades. A
tecnologia da irrigacdo € hoje absolutamente necessé&ria para que
se possa cogitar a obtencdo de niveis potenciais de produtivida-
de dos cultivos agricolas. Paralelo a necessidade cada vez mais
freqiiente do uso de irrigagdo como ferramenta de produgéo sur-
giram aAgéncia Nacional de Aguas (ANA) e os Conselhos Regi-
onais de Recursos Hidricos (CRH), que estéo regulamentando o
uso da agua pelos diversos setores da sociedade, entre eles a
agricultura e a pecué&ria. Assim, a organizagdo de Comités de Ba-
cias tem possibilitado ao setor produtivo opinar sobre a gestao
dos recursos hidricos do setor onde est&o inseridos.

No Brasil a area irrigada perfaz apenas 6% da area cultivada,
mas € uma tecnologia que mais tem contribuido com os expressi-
vos indices de produtividade que estamos alcangando. Este fato
aponta a irrigagdo como ferramenta de verticalizagdo do aumento
de producdo. Esta tecnologia apresenta-se como uma excelente
area de trabalho, pois ndo atenderemos a demanda mundial de
producdo de alimentos através da ampliag@o da érea fisica culti-
vada, que em muitos paises ja ndo é mais possivel.

A valorizacdo do profissional gue atua na &rea de Irrigacdo e
Drenagem ocorreu nas Ultimas duas décadas quando irrigar com
eficiéncia passou a ser importante, em funcdo do aspecto de uso
racional do recurso hidrico e energético, fator fundamental para
sucesso do empreendimento a nivel econémico e ambiental. Hoje
tratamos a Irrigacdo e Drenagem com profissionalismo, buscan-
do sistemas eficientes de captagdo, conducdo e distribuicdo. N&o
se faz mais "molhago” e sim "irrigag8o"”, dando-se importéancia a
aspectos que até pouco tempo atrés ndo eram tao importantes
como a resposta as questdes: Quanto irrigar? Quando irrigar e
Comoirrigar?

Prof2 Luciana Marini Kopp, Me. Engenharia Agricola

- Irrigac8o e Drenagem, coordenadora do Curso de
Agronomia da PUCRS

Prof°. Carlos Fernando Toescher, Me. Engenharia Agrico-
la - Irrigagdo e Drenagem, coordenador do Curso de Especia-

lizacAo em Producéo de Arroz Irrigado da PUCRS

e CENDA ST

Simpésio de Nitrogénio e Enxofre na Agricultura
17 a 19 de abril de 2006
Escola Superior de Agricultura "Luiz de Queiroz" (ESALQ - USP)
LOCAL: Pavilh&o da Engenharia da ESALQ/USP, em Piracicaba/SP
PUBLICOALVO: Pesquisadores, Engenheiros Agronomos, Técnicos
Agricolas, Estudantes, Produtores e demais técnicos interessados no tema.
INSCRICAO EINFORMACAQ: Maria Eugénea (FEALQ)
Avenida Centenario, 1080 - Bairro S&o Dimas
CEP 13416-000, Piracicaba/SP - Fone: (19) 3417- 6604 / FEALQ
site: http:/Amww.fealg.org.br
Silvia (GAPE) Fones: (19) 3417-2138 / 3417-2104 / GAPE
site: http:/Aww.gape.esalg.usp.br

| Seminério de Aviag&o Agricola no Distrito Federal
05 de Maio de 2006
Palestras e Demonstracéo de Voos
INSCRICOES e INFORMACOES
Prof°. Adilson Jayme de Oliveira
Coordenador do Curso de Agronomia Campus Il
Fazenda Lagoa Bonita, BR 020
Km 12, DF 335,Km 4,8 - Planaltina/DF
Fone: (61) 3488-9909

IISIMCIAGRI
I SIMPOSIO de Ciéncias Agrérias da UPIS
08 a 12 de maio de 2006
Para os cursos de Agronomia, Medicina Veterinaria e Zootecnia
INSCRICOES e INFORMACOES
Prof>- Adilson Jayme de Oliveira
Coordenador do Curso de Agronomia Campus Il
Fazenda Lagoa Bonita, BR 020
Km 12, DF 335,Km 4,8 - Planaltina/DF
Fones: (61) 3488-9909 ou (61) 3488-9907

Il Simpésio do Agronegdcio de Plantas Oleaginosas
Matérias-Primas para Biodiesel
09 e 10 de Maio de 2006
Departamento de Produgéo Vegetal
Prof°- Dr. Gil Miguel de Sousa Camara
Eng?. Agronoma Lilia Sichmann Heiffig
LOCAL: Anfiteatro do Pavilhdo de Engenhariada ESALQ/USP
INFORMACOES: MariaEugénea
Fone: (19) 3417-6604 / Fax: (19) 3422-2755
internet: www.fealq.org.br e-mail: cdt@fealq.org.br

3°CURSO DE GPS DENAVEGACAONAAGROPECUARIA
26 e 27 de maio de 2006
LOCAL: Central de Aulas FCAV - Unesp, Jaboticabal/SP e Coletade
Dados ho Campus da Unesp, Jaboticabal/SP
INSCRICOES e INFORMACOES
E-mail: eventos@f funep.fcav.unesp.br
Fone: (16) 3209-1300/ FAX: (16) 3209-1301
|



ClassiRural

Anuncie facil pela internet pelo valor de R$ 70,00
até 150 caracteres - classi@agranja.com

Ligue para anunciar: (51) 3232-2288 - www.agranja.com

AGROPECUARIAS

Agropecuaria Santa Rita. Inte-
gracdo Agricultura / Pecuaria /
Confinamento / Compra de
animais cruzados sobreano.
Tratar com Henrique Leonardi
(Zootecnista) pelo fone: (45)
9113-1001. Toledo/PR.

Boa Vista Armazéns. Fone: (63)
3354-0236 Av. Perimetral, 723,
Cristolandia/TO.

Ferticana Comércio e Repre-
sentacdo Ltda. Vende-se pro-
dutos agropecuarios. Tratar
pelo fone ( 66) 3478-1980.
Canarana/MT.

MC de Oliveira. Vende-se Ca-
chaga a granel. Cachaca arte-
sanal de Minas. Rua Osvaldo
Cruz, 353 bairro: Cidade Nobre
Tratar com sr. Milton pelo fone:
(31) 3821-1295. Ipatinga/MG.
Racg8es Nordeste Mais Leite
Mais Lucro. Av. Governador
Muniz Falcéo, 600. Fone: (82)
3531-1138 e (82) 3531-1225,
Batalha/AL.

Rural Técnica. Vende-se produ-
tos agropecuarios, ragoes,
medicamentos, ferragens e
etc. Tratar com sr. José pelo
fone: (61) 3621-2125. Endere-
¢o: Av Juventino Rodrigues,
quadra 14 lote 1/04 e 23, Vila
Juraci. Luziania/GO.

AGROVETERINARIAS

Agroveterinaria Taruma. Traba-
Ihamos com todos os laborat6-
rios. Av Mauricio Cardoso,
155. Fone: (53) 3257-1379 e-
mail: marcelo@supersul.com.br
Piratini/RS.

ANIMAIS

Cabanha Ponche Verde. Comer-
cializamos Gado Charolés Mo-
cho, Ovinos Hampshire Down
(Linhagem Neozelandesa).Tr.
c/sr. Jair pelos fones: (49)
3544-05610u (49) 9996-5612.
Campos Novos/SC.

Escritério Rodeio Ltda. Compra
e venda de bovinos. Rua Leo-
nel Machado,133. Fone: (49)
3233-1135. S&o Joaquim/RS.
Fazenda Davida Avestruz.
Venda permanente de avestruz
para reproducdo e abate. Tratar
com o sr. Adilson pelo fone

.

V'Ala

www.tintasrecicladas.com.br

100% Qualidade
60% Economia

TINTA P/ FAZENDAS E GALPOES

Baixo Custo
Impermeabilizante
f{ Alta Durabilidade
Todas as Cores

fY Direto da Fabrica

(11) 6488-8382

(11) 6488-0509

vendas@tintasrecicladas.com.br

(71) 8802-7114. Salvador/BA.
Fazenda Vacaqua Ventres e
touros gado Galloway o “Angus
faixa branca” a raga mais bonita
do mundo. Fone: (55) 3231-2000
e-mail: vacaqua@terra.com.br.
Rosério do Sul/RS.

Fazenda Brejauba. Venda de
touro Nelore PO tratar com sr.
Osvaldo Fone: (34) 9962-6049.
Ituiutaba/MG.

Fazenda Ipiranga Criagdo de
Gado de Corte - Compra e
venda de Bezerros.

Tratar com sr. Guilherme pelos
fones: (91) 9626-2080 ou (91)
9166-8233, e-mail:
Igrocha@interconect.com.br
Ipixitina/PA.

Vende-se Touros e Garrotes
Canchim Registrados.Tratar
com sr.Francisco pelos fo-
nes: (43) 3557-6924 ou (41)
9996-0577 e-mail:
fidofontana@onda.com.br
Jaguariaiva/PR.

Wilson Roberto Martins e Ou-
tros. Estancia Ventania. Cria-
mos Gado Brahman de elite.
Comercializamos tourinhos,
matrizes e prenhezes. A/C. Sr.
Wilson pelo fone: (16) 9112-
6060, S&o Carlos/SP.

AVIACAOAGRICOLA

Aero Agricola Santos Dumont
Ltda. Aplicagdes Aéreas, Ofici-

na de Aeronaves, Cursos CA-
VAG e CCAA, Vendas de Aero-
naves. Fone: (51) 3723-7000
Site: www.aviacaoagricola.com.br
Cachoeira do Sul/RS.

W
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Aviagao Agricola Gaivota Ltda.
Proprietarios Fernando e Mar-
cos Morandi. Ativa em todo
Brasil no ramo de pulverizagéo,
semeadura, adubagao aérea e
combate a incéndio. A empresa
possui cinco aeronaves turbo-
hélices, sendo a maior com
capacidade para 2800 litros.
Fones para contato: (43) 3273-
1452 Paran; (65) 3383-1454
Mato Grosso e (69) 3321-1099
em Rondbnia.

Aviopegas Comércio Aeronautico
Ltda. Revenda de produtos
Spraying Systems e vendas de
aeronaves agricolas e comerciais.
Representante Air-Tractor para o
Brasil. Rua: Major Caetano da
Costa , 176 Fone/Fax: (11) 6221-
2665, e-mail: jeroni@terra.com.br
S&o Paulo/SP.

Brisa Aviacdo Agricola Ltda.
Servico especializado e prote-
céo a lavoura. Fone (54) 3383-
1246. Espumoso/RS.

Nativa Aviagdo Agricola Ltda.
Rua Coronel Julio Pereira dos
Santos, 502 Fone: (55) 3781-
1819. Santo Agostinho/RS

Palmares Aviacéo Agricola
Ltda. Protecédo a lavoura.Tratar
com o Eng® Agr. Telmo Dutra
pelos fones (99) 3542-1213 ou
(55) 9971-2318. Balsas/MA.

COMPLEMENTAGAO
NUTRICIONAL

Prémio Nutricdo Animal Ltda.

Garanta a
exclusividade
de sua Marca.

Registre!!!

Poli & Kawski

Consultoria e Assessoria
em Marcas e Patentes

Pesquisas e analises de Marcas e Patentes
Licenciamento e Averbagoes de Contratos
Registro de Marcas e Patentes
Transferéncia de Tecnologias

Avaliagao de Marcas e Patentes

Direitos Autorais

Av. Otto Niemeyer, 2.716 - SI. 301 - Bairro Cavalhada - CEP 91.910-001 - Porto Alegre/RS

Fone/fax: (51) 3242.4077 - www.polikawski.com - polikawski@brturbo.com.br

O

Sais minerais, proteinados,
concentrados para a engorda
em confinamento e semi-confi-
namento e concentrados para
bovino de leite. Herbicida para
pastagem e assisténcia técnica
no campo. Fone: (64) 3665-
1940 Rodovia GO 060 Br 168
Setor Eldorado, Piranhas/GO.

CONTROLE BIOLOGICO

Empresa Caxiense de con-
trole Biolégico. Rua Jupiter,
225 Fone: (54) 3212-5140.
Caxias do Sul/RS.

IMOVEIS

Sandro Roberto de Campos.
Escritorio de Advocacia, as-
sessoria na compra e venda
de iméveis rurais em Tocan-
tins. Tratar nos fones: (63)
3214-4828 ou (63) 9961-4645
Palmas/TO.

Vendo Fazendas, areas rurais
para agricultura e manejo de
florestas e imdveis comerciais
em toda a Amazonia, Rondonia,
e Acre. Tratar com Luciani Al-
ves de Mello pelos fones: (69)
8406-0537 ou (69) 3229-0998 e-
mail luciani.mello@hotmail.com
Porto Velho/RO.

Vendo Fazenda de 9.000 ha em
Santa Filomena/PI. Cerrado,
Calcério a 17 km, Regiéo produ-
tora de gréos. Preco a
combinar.Tratar com Pablo Aveli-
no pelo fone: (63) 8403-7222 ou
e-mail : pabloavelino@bol.com.br

Escritorio Imobiliario Rural

Fazendas no Sul Compra e Venda

Negocie com quem tem
tradigao e nasceu no ramo.
Dr. Rafael Caceres Gongalves

Creci 32177. Edson Creci

11635 (55) 3231-2000
Rosario do Sul/RS

INOCULANTES
E FERTILIZANTES

Agricola Rondon. Atuamos na area
de fertiidade do solo, através dos
Inoculantes Biagro 10, Micro Agroe
Adubos Manah. Fone: (66) 3423-2363
oue-mail: agrondon@brturbo.com.br
Rondonépolis/MT.

RATOS E MORCEGOS

Aparelho com tecnologia japonesa sem similar no
Brasil. Disponivel em quatro modelos para protegédo
em areas de 150, 300, 700 e 1.400 m”.
www.brastecnica.com.br

Brastécnica Instrumentagao Industrial e Cientifica Ltda. - Fones: (035) 3292-1889 - 3291-2805 / Fax: 3292-1320
Rua Gabriel Monteiro da Silva, 860 B - Centro — CEP37130-000 - Cx. Postal 101 - Alfenas/MG - btc@brastecnica.com.br

Bio Soja. Empresa que produz e
comercializa inoculantes e ferti-
lizantes. Rep.Tec.Comercial
EngP® Agr. Alan Brasileiro. e-
mail: alanbrasileiro@uol.com.br
Fone: (77) 9971-8246. Luis
Eduardo Magalhdes/BA.

Fertifol Fertilizantes Ltda. Traba-
Ihamos com fosfatos, adubos e
sementes. Fone: (66) 3498-1236
Primavera do Leste/MT.

LATICINIOS

Laticinios Buril Ltda. Produzimos
queijo mussarela, coalho, requei-
jao do norte e vinho de Jenipapo.
Tratar com Luiz Walter pelos
fones: (79) 3544-1265, (79)
3544-1262 ou (79) 9986-2066.
Arauna/SE.

LEILOES

Recinto de Leildes Anisio Had-
dad Ltda. Leildes todas as quin-
tas-feiras. Enderego: Rodovia
BR 153 no Km 71 Zona Rural.
Fone/ Fax: (17) 3227-2299
S&o José do Rio Preto/SP.

OUTROS

A Ovelha Manual Pratico Zoo-
técnico. Autor: Zootecnista
Iracilde Goulart de Souza. Pro-
prietario da Cabanha Seu lri-
neu, comercializa carneiros da
raca. ldeal.E-mail:
iracildeaovelha@yahoo.com.br
Contato pelos fones: (55) 3422-
2442 ou 9997-2214 e pedidos
para a Av Assis Brasil, 671.
Alegrete/RS.

Certaja - Parceria do homem
do campo. Fone: (51) 3653-
1256 Filial Vendinha Fone:
(51) 3657-1030. Visite 0 nos-
so site: www.certaja.com.br
Taquari/RS.

Fabrica de Farinha de Milho San-
to Antonio.Farinha de Milho Biju
Torrada. Rua Carlos de Carva-
lho, 1419. Tratar com Sr. Darci
Pasin pelo fone: (45) 3223-6590.
Cascavel/PR.

Isdralit Ind.e Com.Ltda. Fabrica
e vende telhas de fibrocimento,
caixas d'agua de politileno de
320 a 15 mil litros, tubos e cone-
xBes em pvc. Fone: (41) 2103-
2103 ou 0800-512295. Endereco:
Rua Asdrubal Bellegard, 305.




Curitiba/PR.

Laborvet Assisténcia Técnica
Veterinaria em Inseminacéo
Artificial, Transferéncia de Em-
brides e Servicos de Barriga
Cheia. Fone: (66) 3422-3898 ou
(66) 9954-4448 e-mail:
laborvet@terra.com.br
Rondondpolis/MT.

SEMEN BOVINO Sémen de
todas as ragas e centrais (Nelo-
re, Gir. Holandés, Brahman,
etc). Rep. Nova india/Semex.
CondicGes especiais para cria-
dores. Pagamentos em até 10x.
Site: www.snsemen.com.br
Fones: (17) 3279-9030 ou (17)
9605-6623. Olimpia/SP.

PRODUTOS DA LAVOURA

Leo Comércio e Industria de
Cereais. Compra,venda e be-
neficios. Fone: (66) 3386-1372
Sao José do Rio Claro/MT.
Moinho de Trigo Pantanal.
Produzimos farinha de trigo
especial para todo o Brasil.
Fone: (67) 3425-1133 e-mail:
moinhopantanal@douranet.com.br
Dourados/MS.

Uniceres Comercial Agricola
Ltda. Especializada em pro-
dutos agricolas. Endereco:
Rodovia PA 125 n° 672. Con-
tato pelo fone: (91) 3729-
3835/ Fax: (91) 3729-1137
Paragominas/PA.

Vende-se saldos de feno de
azevém. Tratar com sr. Alan
pelo fone (54) 3504-8079,
Ipiranga do Sul/RS.

REPRESENTANTES

Marcilio Tatu. Representante
Alta Genetcs. Fones: (38)
3821-5726 e (38) 9988-1721
e-mail:
montesclaros@altagenetcs.com.br
Janauba/MG.

Fotoilustrativa

Vende-se Plataforma de milho
marca Vence Tudo , 4 linhas,
colheu apenas 50 hectares
(super nova) contatos com
Jorge Freitas pelo fone:
(51) 9954-7173. Porto Alegre/RS

SEMENTES EM GERAL

Camargo Representacoes. Com-
pra e venda de milho, soja e sor-
go. Tratar com Sr. Joberto José
Camargo pelos fones:(34) 3421-
9807 ou (34) 9974-2321e-mail:
camargoltda@netsite.com.br Av.
JK,1285. Frontal/MG.

MT Gréos Comércio e Exporta-
¢ao de Graos Ltda. Contato
pelos fones: (65) 3308-2488/
(65) 3308-2431/(65) 3308-3701
ou (65) 3308-4013 e-mail:
mtgraos@mtgraos.com.br -
Site: www.mtgraos.com.br, Rua
dos Flamboyants, 210 N, Centro
Nova Mutum/MT.

Recebimento e comercializa-
¢ao de cereais e oleaginosas.
Tratar com o Eng® Agr. lvan
Crestani fone (54) 3504-8008
Lagoa Vermelha/RS.
Sementes Paiva Armazéns
Gerais. Assessoria para Usi-
nas. Prestacédo de servigos e
logistica

Fone: (18) 3361-2000 Paragua-
cU/SP.

Sementes Pereira Ltda. Ven-
de-se sementes de pasta-
gens Fone: (18) 3991-1352.
Mirante do Paranapanema/SP.

SERVICOS

Assessoria Veterinaria. Exa-
mes de brucelose e tuberculo-
se. Habilitado pelo MAPA. La-

MARINITEL

Telecomunicagdes, telefonia, internet por microondas

boratério préprio. Pregos com-
petitivos. Fone: (11) 3966-9484
ou (11) 9913-0021 e-mail:
neviopsiqueira@uol.com.br
Séo Paulo/SP.

BSB Rural. Servicos de plane-
jamento e projetos agropecué-
rios da regido de Goias e Dis-
trito Federal.Tratar com Sr.
Luciano pelos fones: (61)
3362-8834 ou (61) 9644-6905.
Brasilia/DF.

Elaboragédo de Projetos Agro-
pecuarios. Assessoria Técnica
em fruticulturas. Tratar com
Sr Lamario pelo fone: (94)
3337-1201. Brejo Grande do
Araguaia/PA.

EMATERPS - Assessoria de
Servigos Agricolas Ltda. Tra-
balhamos com a elaboragéo de
projetos agricolas, assisténcia
técnica e irrigagdo em todo o
estado de Alagoas. Tratar
com Luiz Carlos C. Veras pelo
Fone/Fax: (82) 3281-5182 ou
Celular: (82) 9989-1149.

Unido dos Palmares/AL.
Hidrogoiés - Hidroplan Hidrolo-
gia e Planejamento Ambiental
Ltda. Servigos de licencia-
mento ambiental e outorgas
de &gua para irrigagdes, barra-
gens, piscicultura e outros.
Fone/ Fax:(62) 3284-1000
Site: www.hidrogoias.com.br
Goiania/Go.

Jambo Assessoria Consultoria.
Planejamento Agricola Ltda.
Elaboragao de projetos agrope-
cuarios, servigos topograficos e
georreferenciamento de imoveis
rurais. Tratar com Dr.Lauri pelo
fone: (44) 3649-5744 e-mail:
assisplan@visaonet.com.br
Palotina/PR.

MZ Consultoria Agronémica.
Trabalho de consultoria e assis-
téncia técnica, soja, milho e
arroz. Tratar com Eng®. Marcos
Roberto Zulli. Fones: (65)
9995-80730u (65) 3326-9608

Este equipamento |lhe
permite acesso a sinais
de telefonia e de dados

em um lugar remoto,
proveniente de um lugar
onde ha linha telefénica
e internet disponiveis.

INSTALE UMA BASE WI-FI EM SUA CASA, EMPRESA
OU EM UMA COMUNIDADE PARA VARIOS b
ASSINANTES.

q

Atuamos também nas areas de telefonia por monocanal, equipamentos
de radiocomunicagao em UHF FM, VHF FM, SSB (fixos, méveis,
portateis), telefone sem fio, ruralcel, antenas, radios comunitarias,
projetos da Anatel, servigos de instalacéo e assisténcia técnica.

Av. Plinio Brasil Milano, 2.304 - Porto Alegre/RS
Fone/fax: (51) 3341.6966  E-mail: marinitel@uol.com.br

AGRICOLA CACHIMBO
PRODUTOS AGRICOLAS,
VETERINARIOS,
ADUBOS E SEMENTES

RUA MACHADO DE ASSIS.
N° 89 - CENTRO
COLIDER/MT

Sistema de Rastreamento
e certificagdo de animais

REPRESENTANTE
BRASIL CERTIFICACAO

(66) 3541.1060
FALAR COM ANDREIA

COMBATA DEFINITIVAMENTE RATOS E
MORCEGOS COM O REPELENTE
ELETRONICO

Tecnologia de ponta

Né&o afeta animais domésticos
Equipamento ecologicamente correto
Disponivel em cinco modelos 300,700,

1000, 1200 e 1500 m?

Ecotech Projetos Eletronicos Ltda.

Distribuimos’
para todo
Brasil

’Av. Amazonas, 7675 - CEP 30510-000 - Belo Horizonte - MG
Fone: (31) 3319-5245 - fax: (31) 3388-7522

Site: www.ecotechprojetos.com.br

e-mail mzconsultoria@terra.com.br
Tangara da Serra/MT.

Sojamar Comércio e Represen-
tagdes Ltda. Compra e venda de
cereais, armazenagens e servi-
¢os. Fones: (99) 3541-4763 ou
(99) 9979-1364. Balsas/MA.
Tromink Confiabilidade em Pe-
¢as Industriais e de Armazena-
gem. Av. dos Imigrantes 1020
Fone/Fax:(55) 3375-7200 e-
mail: vendas@tromink.com.br
site: www.tromink.com.br
Panambi/RS.

Prestagdo de servigos para
lavoura: preparamos a terra,
plantamos e colhemos arroz e
soja. Dispomos de um cami-
nhéo ,quatro colheitadeiras e
cinco tratores. Tratar com Sr.
Carlos Otavio pelo fone (55)
9905-6699. S&o Gabriel/RS.

TRATORES E IMPLEMENTOS

Agro Baggio Maquinas Agrico-
las Ltda. Concessionaria John
Deere Tratores, colheitadeiras,
plantadeiras, pecas e servicos.
Tratar com Sr. Eli pelo fone
(66) 3531-7498. Sinop/MT.
Casa do Trator - Palmeira Trato-
res Ltda. Rua: Trinta de Outubro,
116 A. Fone: (82) 3521-8771
Arapiracal/AL.

Conquista Maquinas Agricolas.
Comeércio de Tratores e Imple-
mentos Novos e Usados. En-
dereco: Rua Ipiranga, 2912 A
Cep 17900-000 Fone: (18)
3822-3171. Dracena/SP.
Cattoni Maquinas e Implemen-
tos Agricolas Ltda. Implemen-
tos e pulverizadores para fruti-
cultura. Semeador e pulveriza-
dor para cereais. Visite nosso

site:www.cattonimag.com.br .
Fone: (47) 3376-1860. Jaragua
do Sul/SC.

Metallrgica Quatro Irméos
Ltda. Fabrica plainas, nivelado-
ras, reboque para transportar
maquinas, taipadeiras, rodas:
auxiliar, lentilhadas e gaio-
la. Fone: (51) 3671-2066.
Camagqué/RS.

Maglon Motosserra Ltda. Vende-
se produtos de implementos
agricolas, jardinagem e de uso
doméstico. Tratar com o Sr.
Pedro pelo fone (43) 3327-2020
Londrina/PR.

Tratores e colheitadeiras usa-
dos, varias marcas e diversos
modelos. Consulte-nos pelos
fones: (55) 3322-6680 ou (55)
9973-5643. E-mail :
macvendas@laguna.com.br
Cruz Alta/RS.

’s I

Tudo para
Agricultura e Pecuaria

ADUBOS MANAH
RAGOES SUPRA
Produtos Agropecuarios
em geral

Av Duque de Caxias, 275
CEP 98930-000
Tucunduva/RS

E-mail:
zeferino@terra.com.br
Fone : (55) 3542.1052




Leandro Mariani Mittmann

PONTO DE VISTA

Arrozeiro, pecuarista e presidente do Sindicato Rural e Associacdo Rural de Uruguaiana/RS

Arroz: producdo em alta,
PRECOS nem tanto

A Granja— Qual éasuaexpectativa
paraacolheta, emrelacdoaproducdoe
produtividade? O dimacolaborou?

Walter Arns— Comrespeito aprodu-
¢80 eu crelo que vamos bater novamenteo
recordeno Rio Grandedo Sul. Tudoindica
em func&o, principa mente, do clima. Em-
boramuitosafirmavam, masacho quenéo
mais, que podiahaver umadiminuigéo, por-
gue em funcdo da forte crise que abala o
setor, crise de pregos, muitagente ndo es-
tariaaplicando amesmatecnologianala-
voura— adubacdo e insumos quimicos e,
emagunscasos, até mesmoirrigacao. Por
tudo isso, teriamos uma produgdo menor
gue no ano passado. Porém, ndo acredito.

A Granja— E quantoaospr egos?

Arns— Por estarmos colhendo bem,
0 preco, pelo menas no inicio desta nova
safra, vai continuar em patamares bastan-
te preocupantes. Mas neste ano, diferen-
temente de 2005, temos uma expectativa
demelhoranos precos no segundo semes-
tre, tendo em vistaque o Brasil como um
todo vai colher menosarroz. O nosso mai-
or competidor, o Centro-Oeste, teve uma
gueda substancial na érea plantada e, por
conseqliéncia, daproducdo. Isso faracom
gue tenha uma menor pressio de oferta,
principalmente no segundo semestre, e se
espera, entéo, umarecuperacdo de pregos.
Existe uma maxima, que ndo foge nunca,
gue é arelacdo oferta e procura. Quando
tivemos pouca producdo, até dois anos
atras, chegamos aatingir R$ 40 asacado
arroz (50 quilos). Isso automaticamentein-
duziu o produtor a produzir mais. Foi um
incentivo barbaro. Nada melhor do que o
preco paraincentivar o aumento de produ-
¢&80. Mas, em conseqiiéncia, houve queda

na cotagao.

A Granja— Como osgover nospode-
riaminterceder paraajudar osgtor?

Arns— Muitas liderancas ligadas a0
setor vivem sempre do discurso que éim-
portante 0 governo intervir no mercado.
Acreditam piamente queointervencionis-
mo ébenéfico. Eundo concordo. Acho que
exatamente este alto nivel de intervencdo
do governo nanossa atividade é extrema-
menteprejudicid . Discordo profundamen-
te quando nossas entidades pedem cada
vez maisintervencdo. Semprecomointui-
to de beneficiar o produtor pedem inter-
vencdo na comercidizacdo e na garantia
de precos. 1ss0, ao longo dos anos, tem
trazido muito mais prejuizos do que bene-
ficios a0 produtor. Todas as vezes que va
mos pedir algumacoisaao governo, elese
acharano direito de usar estas paliticasao
seu favor.

A Granja— Dequefor maocor reisso?

Arns — Por exemplo, este é um ano
eleitoral, enos preocupasobremaneiraque
0 governo tem estoque de arroz em suas
maos. E estes estoques estdo nas méos do
governo unicamente porque o setor pe-
diu, no ano passado, que ele comprasse
arroz. Ent8o, 0 governo comprou arroz no
ano passado, e neste ano certamente ele
va usar este estogue contra nds. Se no
ano passado nos beneficiou, entre aspas,
neste ano certamente isso nos prejudica
ra. Sempre que
houver uma in-
tervencdo ndo
teremos bons
precos, porque o
governo tem
estaarmanasua

mao. E deval usar este estoque, segundo
0s seus interesses. Neste ano, certamente
vai querer que o consumidor tenha acesso
aum arroz barato, etc., porque esta usan-
do este discurso da cestabésica, e o arroz
€ um produto bésico da composi¢&o.

A Granja— Osmecanismos de co-
mer cializagdo deapoio do gover nocomo
PEP, Prop eEGF sdo€ficientesparadar
sustentacéo ao prego?

Arns — Tenho dito publicamente e
sem medo de errar: o Prop foi um grande
equivoco no ano passado, emesmo assim
algumasliderancasingstem no Prop. Acho
gue este mecanismo ndo serve para 0s
Nossos objetivos, porque ndo tiranenhum
produto do mercado, apenas transfere de
propriedade. O PEPidem. Somenteterduma
utilidade para nés se ocorrer o que algu-
mas liderancas estéo pedindo: que sgja
usado exclusivamente para exportacdo do
produto. N&o simplesmente ded ocar den-
tro do Brasil. Se for usado para exportar,
entdo enxugariae diminuiriaa pressdo de
ofertainterna e poderia gjudar de alguma
formanamelhoradospregosinternos. Nés
deveriamostentar desenvolver este meca-
nismo paraque sgjausado exclusivamente
para a exportacdo. A grande justificativa
por parte do governo para néo usalo na
exportacdo é que aOMC néo permite que
se subsidie. Mas acho que podemos criar
formas para que se possa ser usado. =

Sempre que houver uma intervengdo ndo teremos bons
precos, porque o governo tem esta arma na sua mao. E

elevai usar este estoque, segundo 0s seus interesses
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