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ol 35T 8 ; A ratoraco, bloqueio
WL ALY : LAY & I de estradas, muita
pressao e discursos
indignados por parte de
entidades classistas. N&o tém
faltado manifestagGes contra
0 momento desesperador por
gue passa 0 agronegocio
brasleiro. Todas as
reivindicacles e asfrentes
contra as dificuldades séo
validas e se justificam, mas
por que N&o promover
mudancas ou inovar
também dentro de casa?
Como , de
Rolandia/PR, e outros
cooperados da Corol —
Cooperativa Agroindustrial.
Eles divergficaram suas
atividades com a introducdo
de cana e laranja, e assm
passam imunes ao momento
desolador daqueles que sO
enxergam graos nas suas
lavouras. A parceria dos
associados coma
cooperativa tem suas
limitaghes — como a
necessidade de indistria e
lavouras ndo se localizarem
muito distantes, mas a idéa
nao deixa de ser um exemplo
de que crise grande também

Se ataca dentro da porteira.
Leandro Mariani Mittmann
’ leandro@agranja.com

~

DIVERSIFICACAO

Ed.i nelson Alves .
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O SEGREDO DE QUEM FAZ

A Granja— Deque maneirae
guando se deu a troca dos graos
pela cana e laranja? Quais eram
as areas dedicadas a soja e mi-
Ilho. E, quais sdo as areas agora
de gréos, cana e laranja?

Edmundo Tiedt — Eu come-
cei atrocade sojaparacanafaz uns
dez anos. Troguei por causa daren-
tabilidade e por ter a vantagem de
estar muito préximo da usina. Mi-
nha propriedade ficaa 12 quiléme-
tros da usina. Desta forma, o custo
de transporte € menor. Eu tenho 100
alqueires (242 hectares) plantados
com graos, cana e laranja. Hoje,
estou com 55 hectares de cana e 5
hectares de laranja, mas eu quero,
em trés anos, aumentar a area de
laranja para 50 hectares. Quero
plantar, a cada ano, uma média de
uns 15 hectares. E esta area sera

retiradada soja, que atual mente ocu-
pa 97 hectares. O restante € de mi-
Iho (43 hectares). Mas ha dez anos
era sd graos.

A Granja— Por que o senhor
trocou a soja pela cana e laran-
ja? Quais as principais vanta-
gens de produzir cana e laran-
ja?

Tiedt — Fiz a troca por causa
da receita e porque a cana € mais
segura. Na estiagem ela aglienta
mais tempo. A raiz € mais profunda
e busca mais agua. Além disso, eu
vinha enfrentando problemas com
gréos, basicamente de mercado; o
preco da soja ndo remuneraigual a
cana. Mas a principal vantagem
mesmo € a seguranca. Os proble-
mas climéticos ndo interferem tanto
nas culturas da cana e da laranja.
No caso da soja, se acontecer uma
secaem janeiro, por exemplo, que é
a época de enchimento do gréo,
vocé perde mais de 70% da produ-
¢do. Com a mesma seca, ha cana e
nalaranjando chegam aperder este
indice. Numa situacao de estiagem,

as duas culturas simplesmente pa-
ram de crescer, mas com a chuva,
elas retomam de novo. Elas até
apresentam umaquebra, masndo de
70%, 80% como ocorre com a soja.

A Granja — Foram pesados
0s proés e contras para investir
em novas culturas e diminuir
em outras? Quando o senhor
chegou a conclusédo que era
hora de mudar?

Tiedt — Sim, pesei bem. A de-
cisdo foi tomada ha dez anos. Achei
gue tinha que sair dos gréos porque
0 mundo inteiro esta plantando
gréos, e a concorréncia nestes seg-
mentos é muito maior do que produ-
Zir suco de laranja, dcool ou acU-
car. O mercado sinaliza hoje, pelo
menos na cana, para dez anos de
preco bom.

A Granja— Mas o senhor nao
tem medo que a cana e a laranja
possam passar por dias compli-
cados como a soja vive hoje?
Abandonar a cana e, sobretudo,
a laranja seria bem mais dificil?

Tiedt — Tenho consciéncia que
val ter crise também. Todos os se-
tores terdo crise. Mas a gente tem
gue estar preparado também. Po-
rém, nas culturas da cana e da la-
ranjahdum investimentoinicial ato,
mas depois ndo tem este custo téo
absurdo como o caso da soja: todo o
ano voceé planta, todo ano tem que
rezar prachover, rezar pravender...
A coisa é mais complicada.

A Granja— O climadaregiao
€ propicio para cana e laranja?

Tiedt — E 6timo. Ha veranicos
gue acontecem normal mente no més
de janeiro. E depois de novo em ju-
nho e julho, mas € na época em gque
estamos normalmente colhendo a
cana e a laranja. Assim como em
julho e agosto, que sdo 0s meses
mai s Secos agui nesta regido, mas é

a época da colheita. A seca en-
tdo até favorece, porque assim
nao ocorre muito pisoteio na la-
voura. Pela terra estar seca, ndo
compacta tanto.

A Granja— Na regido muitos
produtores tém trocado a soja
pela cana e laranja?

Tiedt — Bastante gente. Mas
tem que reiterar bem que a cana é
bastante limitante ao transporte.
Longe dausina, ndo viabilizainves-
tir na cana. S6 viabiliza para quem
estd a menos de 30 quilémetros da
usina. Acimadissoficainviavel, por-
gue o transporte “come” tudo. Pro-
duzindo hoje 125 toneladas por hec-
tare, se cadacompartimento leva 15
tonel adas, serdo muitasviagens. 1sso
sobe o custo. Quanto mais longe,
mais despesa vocé tem. Eu estou a
12 quilémetros da usina. Os outros
produtores também estdo proximos.
Mas a laranja até 100 quilémetros
pode plantar.

A Granja — Toda a sua pro-
ducéo é entregue a cooper ativa?

Tiedt — Sim. Com a laranja,
participo do chamado Projeto Inte-
grado. Eu planto e acooperativafaz
0 contrato para o recebimento de
toda a producdo. A laranja é trans-
formada em suco e vendido no mer-
cado europeu. Da cana sdo feitos o
alcool e o aclcar. Pelo Projeto Inte-
grado, recebemos um adiantamento
nahoradacolheita, paraque se pos-
sa pagar o corte, carregamento e
transporte, além dos tratos culturais.
Da em torno de R$ 23 a tonelada
Ent&o, acooperativafabricao acool
e 0 aglicar e os vende, e depois a co-
operativacomplementao preco con-
forme areceitado aclcar edo acool.
Geramaisuns R$ 22 atonelada. 1sso
€ uma transformac&o do teu produ-
to: vocé ndo vende a cana paraasua
usina; naverdade, os produtores sao
donos dausinatambém. Entéo, atua
cana esta sendo transformada em
alcool e acucar, o teu produto se
transformaem coisanobre. O mes-
mo ocorre com a laranja: também
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se recebe um adiantamento, e de-
pois se ganha um complemento de
preco. E 0 mesmo processo. A coo-
perativa faz o suco, vende laforae
depois repassa a margem que con-
seguiu parao produtor. Ai, todos ga-
nham. Por isso que viabiliza. Vocé
n&o esta produzindo matéria-prima,
mas suco, que é mais nobre.

A Granja — Imagine se fosse
possivel o produtor de soja pro-
duzir 6leo de soja e nao o grao...

Tiedt — Exatamente. E aonde
temos que chegar. Nao apenas
mandar a soja e o farelo parafora.
Tem que transformar isso em mar-
garina, em 6leo... Tem que dar es-
ses “tombos”...

A Granja — Na sua opiniao,
porque a situacdo do sojicultor
chegou a este ponto? De quem
€ a culpa pelas dificuldades?

Tiedt — Uma boa parte é culpa
do governo. Esteddlar €irreal... ndo
€ verdade o que esta ai. Por outro
|ado, s3o0 as multinacionais. Todos 0s
insumos que compramos sao das
multinacionais. Quando a sojafoi a
R$ 53 a saca, elas regjustaram 0s
precos paraaquelabase, mas depois
n&o recuaram na mesma velocida-
de. Os insumos ndo baixaram como
0s precos da soja. Entao, o custo de
producéo hoje é muito caro. Hoje
s80 necessarias 33 sacas de soja por
hectare para produzir. Entdo, quem
colhe 53 sacas por hectare numa si-
tuacdo sem problemas climéaticos,
tem uma receita de 20 sacas, multi-
plicadapor R$ 22 que é o prego pago
aqui, areceita € de R$ 440 por hec-
tare. Mas numacol heitaboa. E com
o milho éamesmahistéria. O custo
de producéo é de 115 sacas por hec-
tare. E, na nossa regido, colhendo-
se bem séo 145 sacas/hectare. So-
bram 30 sacas por hectare. Multi-
plicado por R$ 10 a saca, sdo R$

300. N&o € nada! Ja na cana € pos-
sivel ter um lucro de R$ 2.270 por
hectare. E nalaranja € muito mais:
chega a R$ 3.720/hectare.

A Granja— Ondeéqueo pro-
dutor esta errando e contribuin-
do para esta crise?

Tiedt — Estamos produzindo
mais do que o consumo absorve. Se
diminuissemos os plantios de graos,
haveria equilibrio de novo. Mas o
produtor ndo quer. N&o temaos uniao.

Neste ano, automaticamente a pro-
ducdo vai diminuir: afinal, amaioria
esta quebrada e vai produzir menos.
Como se colherd menos, pode ser
gue dé umaequilibrada.

A Granja— Ent&o por queal-
guns produtores preferem ficar
na soja, em regides e condicdes
Ccomo a sua em que é possivel di-
versificar, investindo em cana e
laranja?

Tiedt — S&o agueles teimosos.
Eles véem as oportunidades, mas
nao querem trocar. Enfrentam pre-
juizos, mas sdo plantadores de soja
e querem ficar na atividade. Mes-
MO que as coisas estejam ruins. Eles
ndo tém aquela coragem de mudar.
Esta nahorade mudar, mas €l es ndo
mudam. H& muitos produtores as-
sim aqui. Estdo bem perto da usina,
mas, cabecas-duras, ndo querem
mudar. Ent&o, ficam plantando soja,
levando prejuizo...

A Granja — Que conselhos
poderiam ser dados para quem
também pensa em trocar a soja
pela cana e pela laranja?

Tiedt — O processo de substi-
tuicdo deve ser escalonado. O cus-
to de uma plantacdo de cana é altis-
simo, em torno de R$ 2.500 a R$
2.900 por hectare. Ja para a laranja
€ preciso esperar cinco anos para
se comecar a ter uma receita boa.

Nesse periodo a cultura esta cres-
cendo. E preciso fazer tratos cultu-
rais. Vamos supor que vocé tenha
uma area de 50 hectares, tera que
implantar a nova cultura em cinco,
sete hectares por ano. Bem deva-
garzinho vocé vai formando o seu
pomar. Além disso, sdo culturas di-
ferentes, e é preciso aprender so-
bre elas. Plantar soja é uma coisa;
plantar laranja e cana € outra coisa.

A Granja — E muito dificil
adaptar-se as novas atividades?
E possivel aproveitar a estrutu-
ra, como o maquinario?

Tiedt — Hoje hatecnologia e a
cooperativa tem técnicos para estas
areas, que orientam para gue ndo se
faca besteira. Mas, mesmo assim,
por ser umatecnologia nova, se pa-
tina um pouquinho. Mas eu consigo
aproveitar a minha estrutura. Por
isso que é interessante. Eu faco pra-
ticamente um consorcio, porgue o
periodo de colheita da soja € em
marco, alaranja é em junho, a cana
€ em julho e agosto. Entdo, eu uso o
maguinario da sojanacanae nala
ranja, ndo precisando comprar. E ain-
da tenho mais ocupacao durante
todo o ano. Otimizo melhor os fun-
Ccionarios, poistem servico sempre.
Este lado também é interessante.

A Granja — A diversificacao
ajudaaequilibrar ascontas, uma
cultura segurando as pontas,
guando outra este em situacao
ruim?

Tiedt — Uso as receitas da
cana e da laranja para cobrir as
contas da soja. Portanto, tenho
sempre este jogo de cintura. O
ideal seriaficar com 1/3 de cana,
1/3 delaranjae 1/3 de graos. Eu
guero chegar a isso. Ndo vou
sair 100% dos gréaos. Vou man-
té-los, mas diminuir a area. En-
tretanto, se 0 negdcio dos graos
continuar muito ruim nos proxi-
mos anos, aidéia é trocar 100%.
Mas no curto prazo o pensamen-
to é apenas equilibrar mais a
proporcéao.
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VITRINE

Tecnologia também
é fazer BEM-FEITO

m tempos penosos, hada como
utilizar-se da tecnologia para
deixar acontabilidade bem dis-
tante do vermelho. Neste caso, porém,
atecnologiareferidando é ado inves-
timento milionério numasuper maqui-
na, mas sim atecnologia da agricultu-
ra bem-feita, praticada de formainte-
ligente. E o que se propde a revista
A Granjaem suareportagem de capa,
ao descrever ao produtor aforma cor-
reta e racional de execugdo de um dos
trabalhos mais corriqueiros naativida
derural: apulverizagdo. Afinal, como
seapurou junto aespecialistas, de 60%
a 70% do produto pulverizado pode
ser perdido caso aoperagdo sejareali-
zadacom desleixo, pelasmaisdiferen-
tes razdes: equipamentos mal-regula-
dos, méo-de-obra mal-treinada, ndo
observancia da dosagem e assim por
diante. Portanto, prejuizo duplo, pois
se gastaproduto gratuitamente eamo-
Iéstiando é combatida. E aindahaum
prejuizo ambiental incalculavel.
Mas a edi¢do ainda mostra outras
formas de driblar o momento dificil.

Como detalhar o exemplo do produtor
paranaense que, amparado pela sua
cooperativa, plantou cana-de-agUcar e
laranja em éareas de gréos e esta con-
seguindo o que muitos agricultoresndo
estao: equilibrar ascontas. A experién-
cia dele esti na se¢do O Segredo de
Quem Faz. Falando-se em exemplos
bem-sucedidos, encartado nesta edi-
¢80 estdo os cupons para escolher 0s
melhores do Pais nos 25 segmentos
agricolas mais representativos. E o
prémio Destaques 2006 — A Granja
do Ano, um verdadeiro “Oscar” do
agronegocio brasileiro. E na sua 212
edicdo, o prémio mais importante e
mais tradicional no setor no Pais traz
umanovidade: o Destaque na catego-
ria cana-de-aglcar. Ndo deixe de exer-
cer o seu direito de votar.

A edicdo deste més vai além: os
grandes investimentos das usinas de
biodiesel, a tentativa do Brasil em se
tornar exportador de feijdo, o cresci-
mento da area de organicos e muito
mais.

Boaleitural
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PRIMEIRA MAO

“O governo Lula canta duas proezas: haver estabilizado o custo da cesta
bésica e ter batido recordes de exportacdo. E tudo verdade. S6 que o
nome do santo ndo € governo, e sim produtor rural’

Paulo Rabello de Castro, doutor em Economia,
presidente daRC Consultores

Algodao legal

A preocupagao em produzir fibras de algoddo com mais qualida-
de, alavancada pela origem legal da semente, atinge metade dos produ-
tores do Brasil, de acordo com dados do Programa OrilLeg, sistema
de certificacdo voluntaria de produto agricola feito a partir de se-
mentes legais. O programa foi criado pela Associagéo Brasileira dos
Obtentores Vegetais (Braspov) para estimular a sustentabilidade do
algodao nacional. “Estamos entusiasmados em saber que 500 pro-
dutores de algoddo no Pais optaram por gerar fibras a partir de
semente legal, 0 que vai melhorar ainda mais o produto brasileiro”,
comemora Ivo Carraro, presidente da Braspov.

Vem ai
O primeiro clone bovino

A Embrapa e a empresa Brasif deram
inicio a mais uma parceria bem
sucedida entre os setores publico
e privado no Brasil, e que resultara
dentro de trés anos, no primeiro
clone bovino. Os primeiros passos

( T8 =y
para aprimorar a tecnologia ja fo- t?* Sty
ram dados. O clone sera oriundo i ;

de uma vaca de alta linhagem,

que compde o plantel da Fazen-

da Mata Velha, provavelmente
uma fémea daraca nelore, Recor-
dacao FIV Mata Velha, considerado
hoje o animal mais caro do mundo,
cotado em R$ 4,5 milhdes.

Nacionalizar a soja?

A onda nacionalista criada pelo governo
Evo Morales p6s em alerta uma legidao de
produtos brasileiros de soja do Departamen-
to Santa Cruz, o maior da Bolivia. E nesta
regido que ha 16 anos esta uma ativida-
de que hoje gera US$ 400 milhdes em di-
visas com exportagado, o segundo nego-

Prioridade Zero mesmo

Em suas manifestacBes “paz e amor’, tentando agradar a
todos os lados, o presidente Lula garantiu que a agricultura brasileira
é“prioridade zero” de seu governo. O que ele tentou dizer é que
0 campo esta na frente até mesmo da prioridade nimero 1. Mas,
visto o apoio timido demonstrado por Brasilia para o setor que vive
um dos momentos mais dramaticos dos Ultimos anos, pode-se
afirmar que aagricultura é, realmente, prioridade zero do Planalto,
mas “zero” no sentido de nulo em efeitos praticos.

cio internacional da Bolivia depois do gas
natural. O presidente boliviano falou em
nacionalizar também recursos minerais e
terras. O préprio ministro da Agricultura,
Hugo Salvaterra, € um ativista do movi-
mento sem-terra da Bolivia. Eis o que
acontece: esta em andamento no pais

um sistema para averiguar a existéncia

Qu néo de propriedades improdutivaS.J
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1| Arroz alem-fronteira

Apontada como um dos caminhos para diminuir a crise que enfrenta o
setor arrozeiro do Brasil, a exportacdo de arroz atingiu 107,25 mil
toneladas nos quatro primeiros meses do ano, apesar do cambio desfa-
voravel e das dificuldades de logisticas. GAmbia, Suica e Haiti lideram o
ranking dos principais destinos.

L
- - i .
- Dia do Calcério
"-'E - - g Com o objetivo de destacar a importancia de corrigir a acidez do

solo para o incremento de produtividade daagriculturanacional, a
Associacao Brasileira das Industrias de Calcério Agricola (Abracal)
% Instituiu a data de 24 de maio como o Dia do Calcério. Num Pais onde o
insumo é subutilizado, a data vem para fortalecer e lembrar aimportanciada
correcdo do solo para a produtividade agricola. A pesquisa recomenda que sejam
incorporados anualmente 71 milh&es de toneladas de corretivo, mas o Brasil ainda ndo
superou a marca de 26,5 milhdes de toneladas.

Das pistas para o canavial

O empresario e campedo de Formula 1 Emerson Fittipaldi assinou proto-
colo com as prefeituras de Uberaba e Uberlandia, no Tridngulo Mineiro,
para a construgdo de trés usinas de agcar e alcool. O projeto sera
implementado por Fittipaldi em sociedade com o Grupo Comfrio-

JS Citrus, com quem mantém outros empreendimentos de agro-

negdcios na produgdo de laranja. “Acredito no etanol, por todo
0 seu potencial e por representar uma fonte de energia menos
poluente. O Brasil tem todas as condi¢des para crescer muito nos
préximos vinte ou trinta anos nesse setor”, afirma Emerson Fittipaldi

ao explicar as razbes que o levaram a se dedicar ao projeto. O investi-
mento total serd de R$ 750 milhdes e cada usina devera produzir cerca
de 140 milhdes de litros de alcool por ano.

Se a moda pega...

A cidade de Rio Negro, no Mato Grosso do Sul, literalmente
parou na manha do dia 16 de maio para o dia de protesto,
organizado pelo Sindicato Rural do municipio, pelo
reequilibrio da atividade agropecuaria no Brasil.

Os manifestantes se reuniram em frente a igreja matriz
do municipio. L&, o Padre Kurian Melayathu Joseph
fez um rapido serméo e rezou junto com produtores,
pedes e populacdo em geral pelo sucesso do
movimento e pela retomada do crescimento da
atividade agricola na regido.
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Recolhimento de EMBALAGENS

Ouvi falar sobre a campanha de
recol himento de embalagensvaziasde
agrotoxicosno Brasil e gostariade sa-
ber como funciona, na prética, o sis-
tema? Que tipo de destino é dado a
esse material ? Muito Obrigado.

Célio Souza
Campinas/SP

R — Prezado leitor, o sistema de
destinacédo de embalagens de agroté-
xicos funciona através de um traba-
Iho conjunto realizado entre a indis-
tria produtora de defensivos, agricul-
tores, canais de distribuicdo, coope-
rativas e 0rgdos governamentais. A
indUstria é representada pelo Instituto
Nacional de Processamento de Emba-
lagens Vazias (inpEV), que foi criado
a partir da instauracéo da Lei 9.974/
00, que disciplina o recolhimento e

Divulgagdo inpEV

classificacdo e separacdo das emba-
lagens. O transporte entreascentrais

Na pratica, o funcionamento do

destinag&o final dos recipientes de
produtos fitossanitarios.

O inpEV conta com oito empresas
parceiras para a reciclagem, que pro-
duzem 16 materiais, como conduite,
embalagem para 6leo lubrificante, ma-
deira plastica, barricas de papelao,
tampas, entre outros. Atualmente sdo
recicladas 87% das embalagens de-
volvidas. O restante € encaminhado
a incineracao.

sistema inicia com a informagdo do
fabricante ao agricultor, dos procedi-
mentos de lavagem, acondicionamen-
to, transporte e devolucdo das emba-
lagens. Em uma segunda etapa, o pro-
dutor deve levar as embalagens até
uma unidade de recebimento. Emtodo
0 Pais, existem 350 desses postos em
23 Estados. O inpEV é encarregado
de transportar o material as centrais
de recebimento, quefazemainspegao,

e 0 destino final também é de respon-
sabilidade do instituto.

Até abril deste ano, foram proces-
sadas 5.770 toneladas de embal agens
em todo o Pais. O nimero supera o
volume entregue no mesmo periodo do
ano passado, quando foram processa-
das 5.706 toneladas. Mais informa-
¢bes podem ser obtidas no site
WwWw.inpev.org.br.

Frutas EMERGENTES

Quais sdo as principais frutas consideradas “emergentes’ no Brasil? E como se pode avaliar as oportunidades de
mercado para essas frutas no Estado da Bahia? Grato pela atengéo.

Celso Godoéi
Camagari/BA

R — Caro Cds0, as frutas emergentes - também chamadas
detropicais nativas ou excticas - englobam culturas como sapo-
ti, caj4, jenipapo, mangaba, jambo, tamarindo, roméa, caja-umbu
eoutras menos conhecidas, como durido, mangostao, rambutdo
e macadamia. A Bahia reline praticamente todas as condigdes
necessarias para expandir a produgéo de frutas, investindo em
espécies novas, de alto valor agregado e pouco exploradas, se-
gundo o pesquisador Ygor da Siva Coelho, gestor do Nucleo de
Agregacédo de Valor e Andlise de Mercado da Embrapa. Para o
Recdncavo Baiano, emespecial, asfrutas emergentes podem ser
uma alternativa caso sgja implementada a restricdo ao cultivo
do fumo. Na verdade, o mercado ja existe, poismuitasindistrias
de suco, polpa e néctar estdo ociosas por caréncia de frutas,
observa o pesquisador.
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Figo com gosto AMARGO

Tenho um pé de figo
no quintal da minha
casa em Porto Ale-
gre e este ano fui
surpreendida pelo
gosto amargo das
frutas. Como a ar-
vore tem quase 20
anos, e isso nunca
aconteceu, gostaria de
saber quais sfo as possiveis
causas para as frutas apresentarem
esse gosto. Grata pela atengao.

Selsa Andrade Alves
Porto Alegre/RS

R —Sdsa, 0 agronomo Antonio Con-
te, assgtente técnico da Emater/RS ex-
plica que muitos fatores podem ter pro-
vocado o gosto amargo no figo. Entre as
possiveis causas, esta a ferrugem, que é
a mais comum doenca fangica da plan-
ta. “ Aferrugem provoca a queda preco-
cedasfolhas, etodo ofigo que ndo com-
pletaamaturacdo antesqueafolhacaia,
ndo terd um bom teor de agucar”, afir-
ma o0 especialista. O excessivo sombrea-
mento, que também favorece a umidade
intensa, pode provocar 0 aparecimento
dedoencasflingicas. Nessecaso, é preci-

s0 observar a localizagéo da
arvore e os possivels fa-
tores causadores do
sombreamento. Se-
gundo Conte, também
€ necessério analisar
s ndo existe a conta-
¥ minacdo pela proxi-
@a\‘* midadedeoutrasplan-
" tas com problemas. &£ 0
efeito for mesmo devido a fer-
rugem, o tratamento pode ser feito com
calda a base de sulfato de cobre. A ocor-
réncia de umidade excessiva no momen-
to da maturacéo também pode ocasio-
nar adegradacdo dosacglcareseoqueé
comumente conhecido como ‘figo aze-
do'. “ Caso tenha ocorrido esse fendme-
no, ndo ha o que fazer na planta, a ndo
ser aguardar quenapréximasafraascon-
digdes meteorol bgicas sgam mais favo-
ravels’, observa o agrénomo. Uma ou-
tra causa do problema pode ser osdanos
provocados por insetos como as coleo-
brocas, que fazem galerias no tronco e
nosramosdaarvore, impedindoacircu-
lacdo da seiva. Apesar dasdicas, Conte
alertaqueumdiagndstico precisoda si-
tuacdo apenas pode ser obtido com a
analise da planta por um técnico.

Tomate DURADORO

Sou zootecnista e médico veteri-
nario e, como todo pecuaristaque quer
se manter informado e atualizado, gos-
taria de saber como e onde obter se-
mentes do tomate Duradoro, cultivar
langado pela Embrapa em 2001.

Pedro Aldérico Feltrin
Rio Branco/AC

R —Pedro, as sementes do toma-
te Duradoro ainda néo estdo dispo-
niveis para comercializacao através
dainiciativa privada. Para ter aces-
S0 a esse material, é necessario en-
trar em contato coma Embrapa Hor-
talicas, no Distrito Federal. A uni-
dade de pesquisa fica na Rodovia
Brasilia/Andpolis, BR 060, km 09,
Ponte Alta Gama/DF (Caixa Postal
218/ CEP 70359-970). O telefone é
(61) 3385.9000, e o e-mail é
sac@cnph.embrapa.br.

O tomate Duradoro foi lancado
para atender a uma demanda por cul-
tivaresresi stentes ao tospovirusecom
grande capacidade de conservacao
pos-colheita. Alémda Embrapa, otra-
balho de pesquisa envolveu a Ema-
ter/DF e a Agéncia Rural de Goiés.
Contando com o auxilio de técnicos e
produtores, os testes com o produto
foram realizados na regido do Distri-
to Federal e entorno, além dos Esta-
dos de Sdo Paulo, Minas Gerais,
Bahia, Rio de Janeiro, Ceara e Mato
Grosso. Aprovado por agricultores e
donas-de-casa, o tomate Duradoro
possui habito de crescimento indeter-
minado, apresenta plantas vigorosas,
bastante produtivas e seus frutos séo
de excelente tamanho. A colheita ini-
cia aos 85 dias ap6s o transplantio, e
os frutos mantém-se com boa conser-
vacao por periodosentre 15 e 20 dias.

O BRASIL AGRICOLA
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As PRAGAS do agronegdcio

A revista Vigja publicou na edicéo
de 10 de maio que as pragas do agro-
negocio sdo ferrugem asidtica, aftosa,
gripe avidria, mas que amaior delas é
a falta de visdo dos produtores. Con-
cordo, a sociedade rural foi cega ao
acreditar neste Pais, arriscando tudo,
fazendo do Brasil o segundo maior pro-
dutor mundial de aimentos. Faltou vi-
s80 ao esperar a contrapartida, que é
infra-estrutura, respeito e incentivo
para continuar na atividade. A Vegja

coloca de forma simplista que a crise
n&o existiriase os produtorestivessem
feito hedge (fixag&o do valor do dolar
no mercado futuro) protegendo-se da
desvalorizagdo cambial. Ora, nem mes-
Mo 0s maiores economistas do
Brasil previam esta baderna
cambial do governo Lula
Caso contrario, as pré-
prias multinacionaisndo
teriam usado parafatu-
ramento um cambio
30% mais valorizado.
A matéria foca o
hedge como simples
solugdo do problema
cambial. Isto prova o
desconhecimento da
realidade de nosso Pais,
em particular do setor pro-
dutivo. Asinstituicdes gover-
namentais de difuséo de tecnolo-
gia e gestdo pouco fizeram, princi-
palmente, na divulgacdo de como o
produtor, dentro de sua humildade,
poderia utilizar as ferramentas de se-
guranga nagestao do risco do seu ne-
goécio. E importante ressaltar que, em
passado recente, vivenciamos uma
politica econémica onde o ddlar, a
cada ano, subia. E o cambio, sedizia
“flutuante”...

A reportagem colocou os produto-
res como grandes eimprudentes, pois,
investiram no tempo das vacas gor-
das na compra de terras, maguinas e

equipamentos. Nada mais do que jus-
to, € da natureza humana e empre-
sarial querer crescer, acreditando
no seu Pais e na seriedade dos seus
governantes.

O proprio governo fez isso. Com-
prou terra e assentou, s6 em Mato
Grosso, 48.000 familias que hoje ocu-
pam umaéreade 2,36 milhdes de hec-
tares. Sendo assim, ele também foi
imprudente, pois todos os assentados
estdo endividados. Este governo, sim,
€ anacronico, pois assenta pessoas e
depoisasinviabiliza.

A matériadarevista Vgja foi equi-
vocada. A classe produtora, em espe-
cial os que comegaram 0 movimento
“O Grito do Ipiranga” — no norte de
Mato Grosso, mais especificamente,
nos municipios de Ipiranga do Norte
e ltanhanga — onde se encontra 0 mai-
or assentamento da América Latina.
Foram eles, daagriculturafamiliar, os
primeirosagritar pelafataderespeito
e justica para com o produtor rural.
Eles esperam, ainda, ver arevista\Viga
publicar com precisdo areal situacéo
do campo. Certamente, a crise chega-
ré até ela, pois ao contrario do que a
Veja diz, o agronegdcio é responsavel
por 33% do PIB. Justica sejafeital

Glauber Silveira

Produtor rural e secretario de Agricultura de
Campos de Julio/MT e vice-presidente Oeste
da Aprosoja (glauber @aprosoja.com.br)

S6 0 PROTESTO salva

Ao observar os sem nlimero de protestos de produtores de Norte a Sul do
Brasil eu me pergunto: até quando serd necessariatamanhagritaria paraque um
setor t8o representativo na economia brasileira como o0 agronegdcio seja, en-
fim, ouvido? Sera que é preciso trancar estradas, queimar maguinario, fazer
tratoraco para gque 0s governos atentem que 0 segmento passa por uma crise
t&o grande como a que estamos vivendo? Esta na hora de nossos engravatados
governantes olharem pela vidraca de suas janelas para 0 que reamente esta
acontecendo aqui fora.

Gelson Cruz
Barreiras/BA

Acesse www.agranja.com ou mail@agranja.com

0 avanco da
CANOLA

Aceitem nossos para-
béns pela bela reportagem
“Em busca de um lugar ao
sol” (edicao 689).
Gilberto Tomm
pesquisador
Embrapa Trigo
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~Prética indispensavel no campo,

a pulverizacdo exige uma série de cuidados e

fundamentos para ser eficiente. O capricho

do produtor precisa acompanhar a evolucao

das tecnologias disponiveis no mercado.

E mais do que buscar altas produtividades

na lavoura, a aplicacdo de fitossanitarios

deve levar em conta aspectos econdmicos e

ambientais. De olho nas necessidades dos

agricultores, a indUstria brasileira investe em

egui pamentos cada vez mais precisos e

capazes de atender um sistema produtivo

sempre em busca de maior competitividade

Denise Saueressig
denise@agranja.com

iferentes culturas, diferentes ne-

cessidades. Cada lavoura tem

sua demanda por defensivos
agricolas. O comum para qualquer pro-
ducdo é aimportanciade pulverizar com
eficiéncia para buscar resultados satisfa-
torios nahorade atacar fungos, insetose
plantasdaninhas. A aplicaco deagroqui-
micos Néo é garantia de aumento de pro-
ducdo, mas guda a evitar as perdas. O
processo é custoso: envolve mao-de-
obra, fitossanitarios e maquinario espe-
cifico, indicativos de que o produtor
tem motivos de sobra para defender a
plantagdo com racionalidade.

OBrasil relinetecnol ogiade pontano
mercado de maquinas pulverizadoras,
mas nem sempre 0S equipamentos s
bem utilizadosno campo. Estimativasin-
dicam que entre 30% e 40% das perdas
da producdo agricola brasileira sfo pro-
vocadas por pragas, doengas ou ervas
daninhas. E grande parte destes prejui-

Z0s esta relacionada as condi gdes preca
rias das aplicagdes de defensivos, derta
0 engenheiro agronomo Manoe Lobo,
consultor em tecnologia de aplicacéo de
agroquimicos.

Embora néo existam pesquisas ofici-
ais, 0 epecidistarevela que, em média,
entre 60% e 70% dos produtos aplica-
dos durante a pulverizagdo podem ser
perdidos, reduzindo drasticamente a efi-
c&ciasobreo dvobiolégico. 1sso signifi-
caqueo restante pode chegar diretamente
a0 solo, contaminando os recursos hi-
dricos, ou sofrer evaporagao, atingindo
&esssensiveisproximasaszonasdeapli-
cacao. “ Se 0 poder aquisitivo dos produ-
tores cair ainda mais, a tendéncia é de
aumento dos desperdicios nas pulveriza-
¢Oes pela fata de manutencdo ou troca
de componentes e equi pamentos desgas-
tados’, congtatal obo. No Brasil, exis-
tem cerca de 150 mil pulverizado-
res ativos, estima o consultor.




Antuniassi coordena o Projeto d
Inspecao Periddica de Pulverizadores (I PP)

“ Aproximadamente 20% desse to-
tal esta sem condicdes técnicas
operacionais”, complementa.

Per das— Grandes impactos econ6-
micoseambientaismuitasvezes sao pro-
vocados por problemas de fécil solucdo.
Oengenheiroagrénomo UlissesAntuniass
trabaha h& 20 anos com esse tipo de tec-
nologiae garante: asprincipaisperdasno
sstemaestdo vinculadasaoshicosdepul -
verizacdo. Além deser smples, asolucdo
do problema ndo custa caro, ja que um
bico tem prego maximo em torno de R$
30,00 no mercado. “Para se ter uma
idéia, um defeito nessapecapode gerar
um prejuizo de R$ 3 mil emumasafra’,
destaca.

O produtor também precisa prestar
atencdo nahorade definir as caracteristi-
cas das pontas de pulverizacao, etapado
trabalho que tera reflexo na producéo e
no tamanho das gotas, lem-
bra Manod Lobo. “Gotas
muito pequenas, com tama:
nhosinferioresal50 micra,
sdo facilmente levadas pelo
vento ou evaporam pelaata
temperaturaepeabaixaumi-
dade relativa do ar. Gotas
grandes, maiores que 400
micra, escorrem diretamen-
te para a terra, contaminan-
doosoloeolencal fredtico”,
explica o técnico.

Asperdasduranteapul-
verizacdo também ocorrem
por razdes como a escolha
de produtos muito voléeis,
0 que pode ocasionar a de-
rivapel aevaporacdo provo-
cadapor dtastemperaturas,
pela fdta de conhecimento
outreinamento do operador,

Divulgacdo
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pela presenca de vazamentos nas man-
gueiras e no sstema hidraulico e pelos
vazamentos dos bicos gpds o fechamen-
to das barras. “O agroquimico que ndo
cheganoavobiolégico élevado pdade-
rivaaté distanciasindeterminadas. Quan-
to menor o tamanho da gota derivada,
maior serdadisténciapercorrida, poden-
do haver contaminagdes em éreas sensi-
veis Stuadas até 20 km do loca da apli-
cacdo”, informa Lobo. Um outro dado
preocupante apontaqueentre 15% e 20%
do total de agroquimicos utilizados em
uma pulverizacdo podem ser desperdica
dos durante o preparo da calda e por go-
tgjamento. Paraminimizar o risco ambi-
entd que perda pode provocar, 0s
cuidados durante o preparo da mistura
sdo fundamentais. “ O indicado é utilizar
lonas de protecdo naterra, ou sgja, sob o
pulverizador, com bordas inflaveis’,
acrescenta 0 agrbnomo.

A importéncia da inspecdo — Pro-
fessor daFaculdade de CiénciasAgrond-
micas da Universidade Estadud Paulista
(Unesp), o engenheiro agronomo Ulisses
Antuniassi também é coordenador do
projeto de | nspecdo Periddicade Pulveri-
zadores (IPP), que teve origem a partir
datesededoutorado deumauno. O Brasil
aindando tem um sigemacdficia deins
pecdo desses equipamentos. A fiscdiza
¢80, o entanto, € obrigatdria em mais de
20 paises, observao epecidida “ Essetipo
detraba ho objetivaquestdes como asegu-
rancado produtor eareducso decugtos na

Mais de 400 maquinas ja foram inspecionadas nos seis anos do
projeto | PP. Uma das principais falhas é o vazamento, que pode
consumir até R$ 7 mil por safra

aplicacdn”, dienta Elelembraqueosges
tos com um vazamento, por exemplo,
podem significar um prejuizodeR$ 7 mil
a cada safra

A importancia dos cuidados com a
manutencdo dos equipamentos fica ain-
damaisevidente em épocasdedificul da-
des. Hoje, além de passar boa parte do
tempo calculando dividas, o produtor ain-
daprecisaenfrentar desafioss&riosnala
voura. Entreosprodutoresdesoja, aprin-
cipd causa da dor-de-cabeca € a ferru-
gem asid@tica. A presenca da doenca am-
pliou de forma significativa a aplicacéo
de fungicidas nas lavouras. “No Mato
Grosso, por exemplo, aguns agriculto-
res precisaram de quatro ou cinco apli-
cacles nesta safra. Ha cinco anos, esses
mesmosprodutoresnéo redlizaram nenhu-
ma gplicacdo desse tipo de subgténcid’,
enumeraAntuniass.

Desde 0 ano 2000, aproximadamente
400 magquinas foram analisadas através
do IPP. Uma unidade mévd transporta
0s equipamentos usados nas avaliagdes
atéaspropriedadesrurais. Otrabaho, que
inicia mentefoi financiado peaFundacdo
de Amparo a Pesquisa do Estado de Séo
Paulo (Fapesp), hoje é viahilizado finan-
ceiramente por parceriascom fundagdes,
universidades e empresas do setor prive
do nosEstados de S8 Paulo, Parang, Rio
Grandedo Sul, MinasGerais, Mato Gros-
s0 e Mato Grosso do Sul. “Em gerd, a
aceitacdo € maior entre os produtores
mai stecnificadosequeenxergam no pro-
jetoumaformade econo-
mizar. Uma das nossas
conclusdes é que o cui-
dado com esses equipa
mentos esta diretamente
relacionado agestfo dadti-
vidadeagricola, que ain-
datem sériaslimitacbes
no Brasil”, afirma o
professor da Unesp.

Em cerca de uma
hora, épossive avdiar 15
dosprincipaisitensdeum
pulverizador por um cus-
to de R$ 300,00. O ided
€ realizar uma inspecéo
jpor ano no equipamento.
Entre os pulverizadores
avaliados pelo projeto,
100% apresentaram a-
gum tipo de problema.
Desse totd, 80% tinham

Divulgacéo
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falhas nos bicos, o que pode ser corrigi-
do com atroca da estrutura umavez por
ano. Antuniass entende queo erro navar
Z80 é 0 mais grave entre os proble-
mas que um pulverizador pode
gpresentar. “Umbicocom defeito, 4
um espacamento errado ou umva ;
Zamento representam errosquein-
fluenciam uma parte da méguina.
Jaoerodecdibracéo dteratodo o
resultado do trabalho”, congata

A tecnologiadegplicacéodeagro-
quimicos € um dos principais focos
do treinamento promovido entrepro-
dutores pela Associacéo Naciond de
Defesa Vegetd (Andef). O programa é
realizado desde 1990, a partir da regula
mentacdo da Lei dos Agrotoxicos. “Pro-
curamos dar uma atencao especia apar-
te prética, que representa dois tergos do
curso”, informa o gerente de treinamen-
to eeducacéo daAndef, Marca Zuppi da
Concel¢dp. Seguindo essalinha, aAndef
também editou 0 Manua de Tecnologia
deAplicacéo de Produtos Fitossanitérios.
No trabalho, estfo ligtadositens como in-
teracéo entre o produto e o pulverizador,
volumede pulverizecdo aser utilizado, tar
manho das gotas, pontas de pulverizacdo,
influénciadas condigdes climéticas, esco-
Ihado equipamento, cuidadoscom ospul-
verizadores e cuidados com o ambiente.

Tecnologia para quem produz —
Cogtais manuais, tratorizados com bar-

Para evitar perdas recomenda-se a

troca dos bicos de pulverizacéo a
cada ano

ras, turbo atomizadores, autopropeli-
dos. Os modelos dos principais tipos
de pulverizadoresterrestres usados nos
campos brasileirosvém evoluindo com
apesquisae o desenvolvimento de pro-
dutos nos Ultimos anos. “ Além de faci-
litar o trabalho de aplicagéo, as novas
tecnol ogias colaboram paradiminuir os
riscos de contaminagdo do operador e
domeio ambiente”, apontao engenhei-
ro agronomo Manoel Lobo. Ele cita
como exemplo autilizacdo do GPS (Sis
temade Posi cionamento Global) no bdi-

Com 3 mil litros e barra de 27 metros, a nova Parruda promete maior resisténcia,
facilidade de operacéo e conforto ao operador
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zamento dasfaixasde pulverizagZo. “ No-
vospulverizadores autopropelidos, equi-
pados com cabine com ar condiciona
do efiltragem do ar com carvéo ati-
vado, melhoram aqualidade devida
dos operadores’, acrescenta.
Osfabricantestambém vémin-
vestindo em novas pontas de pul-
verizacdo com sstemade reducéo
dederiva. “ Nessemomento dedes-
capitdizacdo, éfundamentd queas
. empresasoferecem tecnologiana:
& cional com custos mais baixos’,
conclui 0 pesquisador. Perdas por
deriva e evaporacdo podem ser re-
duzidascom autilizac8o depontascom
inducéo de ar (Sstema venturi). “Uma
caracterigtica € que o tamanho das go-
tas ndo é ampliado com o aumento da
pressdo de trabaho, o que significa um
espectro de gotas bastante homogéneo.
S30 especialmente recomendadas para
condigdes meteorol dgicas extremamente
adversas’, dassifical.obo. Naopinidodee,
0 investimento financeiro nessa tecnolo-
giaécompensado pelaconsderavel redu-
¢80 de perdas no momento da aplicacio.
A pulverizaggo el etrostéticaé um ou-
troexemplodaevolugdotecnol dgicanessa
area. Através desse Sstema, as gotas S0
energizadascom cargeselétricas. “A idéia
€ carregar as gotas com carga contréria
adaplantaparapromover aatracdo. Com
iss0, atendénciaéde aumento nadeposi-
¢&0 e napenetracéo nafolhagem”, expli-
ca. O especidista pondera que, em regi-
Oes com dtas temperaturas e baixa umi-
dade do ar, onde as perdas por evapora-
¢80 SB0 maiores, 0 Sstema tem limita-
¢Oes e nem sempre a canga os resultados
esperados. “ Jaem &reas com climamais
ameno, atecnologia apresenta respostas
melhores’, completa 0 agrénomo.
Outros itens que vém auxiliando os
produtores na hora da aplicacéo de agro-
tOxicos sA0 os Sstemas deinjecdo direta,
apilotagem autométi ca do equipamento,
sensores para deteccdo de plantas dani-
nhas, sensores para controle da atura da
barra de pulverizacéo e sistemas el etré-
nicos para sel ecdo de pontas de pul veri-
zaco em fungdo das mudancgas climéti-
cas. Acessorioscomo o protetor deplan-
tas, ou “abre plantas’, também podem
equipar ospulverizadoresautopropelidos,
facilitando o dedocamento em culturas
muito adensadas.
Asnovidades— Entre osfabricantes
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Injecdo direta de defensivo é um dos
diferenciais do Uniport Star, afirma
Newton Campos, da Jacto

depulverizedoresterrestres, umaopinido
éunénime: é preciso oferecer ao agricul-
tor méguinas cadavez mais quaificadas
e que registrem menores indices de per-
das no momento daaplicacéo. Paraaten-
der a essas demandas do mercado, in-
vestimentos em pesguisa e novas tecno-
logias sdo fundamentais. Nos Ultimos
anos, durante uma série de contatos com
produtores, a Montana estudou o desen-
volvimento de um novo autopropelido
de grandes dimensdes. Finadizado o pro-
jeto, a indlstria lancou o Parruda MA
3027 HS, com novo design das carena
gensfrontais e cgpd, comandos hidrauli-
cos mais leves e de fécil manutencdo e
nova barra (27 metros) de pulverizacdo
commaior estabilidade. Comtanquecom
capacidade de 3 mil litros, a
nova Parruda promete mais
resisténcia, maior facilidade
de operaco e conforto adici-
ona, comamodernizagdo da
cabine, ressalta 0 engenheiro
agrénomo Hamurabi Volski,
do departamento técnico da
Montana. “O mercado pede
maistecnologiaembarcadana
méguinaemaior quaidadena
aplicacdo, com caracterigticas
como controle de vazéo ele-
trénico, menos consumo de
combustivel, maior controle
de riscos ambientais e sigte
ma GPS’, airma Outra no-
vidade daempresaé o Turhi-
nado Twister, um turbo

-
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Mandmetro inadequado

Erro na dosagem do produto

Erro na taxa de aplicagdo
Antigotejadores ndo funcionais
Falta de protecao de partes moéveis
Mangueiras mal localizadas
Vazamentos

Mangueiras danificadas
Espacamento incorreto entre bicos
Pontas ruins

atomizador de1,5mil litros destinado aos
pomares e as plantagdes de café. “A ma-
quinaofereceumasficienteregulagemdo
ar, mehor quaidadedeaplicacdo emaior
controle da deriva’, relata Volski. Com
umalinha completavoltada a pulveriza-
¢a0, aJacto investetodos osanosno lan-
¢camento de produtos. Entre as novida-
des do momento, esta 0 atomizador Ar-
bus4000 Multiventiladores, indicadopara
os grandes pomares de citros. O equipa-
mento pode ter seis ou oito ventiladores
posicionados em duas linhas verticais e
com angulos regulaveis dos conjuntos.
“Um dos destaques dessa méguina é a
eficiénciano controle do acaro dalepro-
s, sdientao agronomo Newton Carlos
de Campos, do departamento de marke-
ting da Jacto.

Também entre as novidades da em-
presa, esta o autopropelido Uniport
2.500/24 Sar, com suspensio pneumé
tica automética que objetiva proporcio-
nar maximaestabilidade ao equipamento,
amortecendo os impactos e desniveis do
terreno, e reduzindo o esforgo sobre a
estruturado conjunto. “ Essaestabilidade
permite 0 aumento do rendimento opera-
ciond, diminuindo o custo deaplicacéo”,
declaraCampos. O equipamentotem bar-
rade 24 metros etanque de 2,5 mil litros
com agitador mecanico de rotacdo regu-
lavel, quevisamanter acaldasempreho-
mogénea e evitar a formagdo excessiva
de espuma. Além do sistema GPS, um
dosopcionaisdessatecnologiaéainje-
¢do diretade defensivo, que dispensao
preparo de calda e permite a aplicacdo

ITENS AVALIADOS - PROJETO IPP 2004 -

adicional paradeterminadaérea.

O primeiro pul verizador fabricado no
Brasil com amarcaCaseéanovidadedo
grupo CNH neste segmento. O autopro-
pelido Peatriot 350 foi desenvolvido com
a participacéo direta de quase 50 produ-
toresnacionais, que apontaram sugestoes
de acordo com suas necessidades. Um
dosdiferenciais do equipamento é asus-
pensdo hidraulicaativa, quedémdeamor-
tecer osimpactos provocados pelasirre-
gularidades do terreno que seriam trans-
feridos para as barras, gjudam a melho-
rar atracdo da méguina por fazer com
gue as rodas mantenham sempre o cor-
tato com o solo. A suspenso é conside-
radainteligente por reagir de formadife-
rente a cada situagdo encontrada pelo
equipamento, conseguindo dele um me-
Ihor desempenho.

A barratem 27 metros, o tanque tem
capacidade para 3,5 mil litros e a trans-
missao é hidrogtética nas quatro rodas.
Um pulverizador aplicadefensvosaté 10
ou 12 vezes por ano, dependendo dacul-
tura. E com 0 aumento da incidéncia de
doencascomo aferrugem asética, hauma
maior necessidadedemaquinasparaala
vourade s0ja, observa Jorge Strina, espe-
cidiga de marketing para pulverizadores
daCas. “Esse é 0 tipo de doenga que
aparece de repente, 0 que exige ma-
guinas gque fagam as aplicacdes com
rapidez e eficiéncia’, complementa.

Agilidade, ressténcia e maior quali-
dadede aplicacéo. Essassdo dgumasdas
caracteridticasdoautopropelidoHidro Tec
3000, garante Erni Cesar Pellenz, diretor

168 PULVERIZADORES

% DE EQUIPAMENTOS COM PROBLEMAS

Méaquinas com

até 1 ano

96,7
43,3
43,3
48,0
20,0
28,0
44,0
12,0
16,0
26,7

Méaquinas com Méaquinas com

até 2 anos mais de 2 anos
99,0 90,0
53,8 68,3
53,8 70,7
30,8 63,3
0,0 66,3
23,1 59,0
30,8 56,6
15,4 47,0
0,0 43,4
61,5 80,5
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Alguns cvidados essenciais durante a pulverizagdo

e Antes da regulagem dos equipamentos é essencial fazer a limpeza dos filtros,
observar possiveis furos ou dobras nas mangueiras, verificar se o regulador de pres-
sd0 esta funcionando corretamente, e atestar se as pontas sdo da mesma vazao e se

ponivel nas versdes 3 mil e
4 mil litros. A barra de apli-
cacdo pode variar entre 20 e
24 metros, e 0 equipamento
tem controlador automético de

nao estéo desgastadas;

equi pamento;

e Aplicar osagroquimicos nas horas mais frescas do dia;

e Sempre utilizar o EPI (Equipamento de Protecdo Individual);

e Manter a velocidade da maquina constante durante as aplicacoes;
e Durante a recarga da calda, verificar se ha bicos entupidos ou vazamentos no

e Nunca aplicar em situacdes de vento muito forte (acima de 15 knmvh) evitando
contaminar lavouras vizinhas e areas sensiveis proximas da zona de aplicacéo;

e Regular ecalibrar os pulverizadores;

e Monitorar as aplicacdes e a €ficiéncia do efeito biologico sobre o alvo;

e Realizar atriplice lavagem das embal agens dos agroquimicos utilizados;

e Escolher corretamente a ponta de pulverizacéo e o tamanho das gotas, levando
em consideracdo o alvo biol 6gico, as condicdes meteorol égicas e o produto utilizado;

e Ler atentamente o rétulo dos produtos, seguir as orientacdes indicadas e
aplicar as doses recomendadas pelo fabricante.

vazéo ecomando hidréulicode
barras. Outra novidade da in-
dustria € o Turbospray Sys-
temn, tecnol ogiaadaptéavel apul-
verizadores de arrasto e a a-
topropelidos. Se operado hori-
zontamente, podeser utilizado
em plantagBes de batata, toma:
te, feijéo e soja. Verticdmente,
serve em culturas como café,
laranja, macAeoutrasfrutas Uma
dasvantagensdo sstemaéadta
penetracdo de produto provoca:
dapdaventilacdoforcada
“Essacaracterigtica é espe-
cialmente percebida em cultu-

comercia daSPW Méaquinas e Equipa-
mentos. “Produtos de alta tecnologia
ajudam areduzir os custos de operacéo
do agricultor”, argumentaele. O execu-
tivo contaque paradesenvolver o novo
modelo, além da homologacao pelos
fornecedores de matéria-prima, a
SPW realizou testesem diferentes cul -
turas semeadas em diversas condic¢oes
detopografia. Com capacidade de 3 mil
litros no tanque de defensivos, o Hidro
Tec pode utilizar barras de 21, 25 ou 27
metros. O eguipamento ainda contacom
sistema de suspensdo pneumdtica ativa
com vavulas reguladoras e sstema de
tracdo hidrostética congtante. Entre os
opcionais, o produtor pode adquirir o
marcador de linha, o GPS e a abertura
hidraulica de hitola. Os dois modelos
disponiveisenglobam cana-de-aclicar e
cereais em geral.
Altodesempenho—A Metdfor esta
colocando a disposicao dos agricultores
brasileiroso Hidro 3000 BR. Entreasca
racteristicas técnicas do equipamento,
estdo atransmissio hidrogtética4x4 com
bomba hidraulica dupla, bitola variavel
hidréulica entre 2,70 m e 3,20 m, sus-
pensdo pneuméticaativada, aberturaefe-
chamento detrohidréulico debarras, cin-
co segdes de pulverizagdo, tanque com
capacidade de 3.150 litros e barra de 25
ou 27 metros. A velocidade em lavouras
de cereais chega até 22 km/h, eaveloci-
dade para dedocamento alcanca até 65
knmvh. “O produtor pedequdidadedeapli-
cacao eato desempenho, eo projeto des-
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sa méguina ainda prevé a facilidade de
operacao”, diz Elexandro Luis Anténio,
gerentetécnico daMetafor paraaregido
do Mato Grosso. Segundo €le, aintencéo
€ atender tanto as peguenas quanto as
grandes propriedades.

A PLA Mé&quinas Pulverizadoras e
Fertilizadoras reuniu as melhores tecno-
logias mundiais e criou o pulverizador
automotriz Cosmo H 4.0 paraatender di-
ferentesdemandas dos produtoresrurais.
Entre os itens do projeto da méguina, a
tecnologiado sistemade controle de pul-
verizacdo é daAlemanha e o modeo da
estacdo meteoroldgica é austriaco. “O
produtor tem investimentos importantes
nessaetapadaproducéo e, enfuncdodis-
S0, esta cada vez mais preocupado com
tecnologiaseficientes’, avaial eandro
Platcheck, supervisor de assisténcia
técnica da empresa.

O Cosmo vem equipa
do com monitor multifun-
¢a0 1SO BUS, tanque com
4 mil litros de capacidade,
motor eletronico de240HP
e transmissdo hidrostética
com duas bombas e quatro
redutorescomvariacdoele-
trénicade velocidade.

Aplicacdo diversfica-
da— Tradiciona fabrican-
te de pulverizadores auto-
motrizes, a ServSpray esta
apresentando ao mercado 0
novo Gafanhoto Pull, pul-
verizador de arrasto dis-

P

ras como a batata, que sdo de dificil pe-
netracdo pelo excesso de folhas’, desta
cao socio-diretor daempresa, Jorge Bar-
boza. A tecnologiatambém gudaaredu-
zir o volume de caldaaplicada por &reae
proporciona maior uniformidade no ta-
manho das gotas. Ainda nalinha da Ser-
vSpray, o Gafanhoto Organic vem atra
indo aatencdo dos produtores, principal-
mente entre aqueles que se dedicam a
cana-de-acUcar. O equipamento é desti-
nado a distribuicdo de adubo, com faixa
de aplicacdo de 28 metros e tanque com
capacidade de 5 ms,

A KO Méqguinas Agricolas oferece
uma série de model os de diferentestipos
de pulverizadores e atomizadores entre
200 e 4 mil litros para cultivos de frutas,
cereais em gera, cana-de-aglicar e café.
“Nosso trabalho busca levar inovacéo,
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O Patriot 350, da Case, possui suspensdo hidraulica
ativa, que amortece impactos e melhora a tragéo




mas a0 mesmo tempo preticidade ao pro-
dutor moderno, que pede maguinas com
facilidade de manuseio e que proporcio-
nem reducdo dos custos reais e operaci-
onais’, declara Ronaldo Nogueira da
Cruz, diretor. A empresa busca adequar
0S equipamentos com caracteridti-
cas através de automacdo com os siste-
meas hidraulicos, por exemplo. Entre as
recentes novidades da empresa, estdo o
A 4000 CI Jet Plus com turbina elevada
para pomares atos e o pulverizador KO
2000 IH18 hidraulico, para lavouras de
cereais. Uma das vantagens do equipa
mento voltado paraafruticulturaéo ss-
tema KO Sense, um sensor liga-dediga
gue interrompe a pulverizagdo total nos
interval os entre as plantas ou parciad no
caso de arvores mais baixas.

No Brasil,aAGCO comercidizapul-
verizadores com as marcas Ag-Chem e
SpraCoupe. A Ag-Chemmantémalinha
de autopropelidos RoGetor e a linha de
aplicadoresdedtaflutuacéo Terra-Gator.
Os dois modelos de equipamentos con-
tam com sstemas de aplicagéo para li-

Barboza, da ServSpray, destaca a
maior tecnologia dos eguipamentos

quidos, granulados e cal careos, especifi-
Cos para operar na agricultura de preci-
s20. NalinhaSpraCoupe, o modelo 3640
ESP conta com o sistema de pulveriza
¢80 detrogtética “ Energized Spray Pro-
cess’. Essa tecnologia opera com gotas
carregadas el etricamente e atraidas pelas
plantas, o que gudaadiminuir o volume
de agroquimicos aplicados e a aumentar
a cobertura da lavoura

Omode 04720 éomaismoderno dos
pulverizadores que aempresa John Dee-
re oferece ao produtor brasileiro. O equi-

pamento promete baixo consumo de
combustivel e bom desempenho mesmo
em solosUmidoseterrenosinclinados. A
transmissdo hidrostética € composta por
duas bombas e quatro motores que pro-
porcionam tragdo nas quatro rodas com
velocidades detrabaho de até 32,5 km/h
ou 47,6 km/h para transporte. “A sus-
pensdo pneuméticaindependente gjudaa
manter a barra de pulverizacdo estével,
porgue atua no rodado e ndo naestrutura
doeixo’, explicaFabio Baio, especidista
em produto e mercado da John Deere. A
barra de pulverizacdo de 27 metros tem
suspensdes longitudinal, pendular e ver-
tical. O Sistema SprayStar de controlede
vazdo € integrado ao projeto do equipa
mento e proporciona precisdo no con-
troledataxade pulverizacdo, mesmo com
vaiacdodeveocidade Baio condderafun-
damental o produtor manter-se bem in-
formado sobre as tecnologias de aplica

¢20. “No momento da compra, procura-
maos passar orientacao parao cliente, por-
gue ainda percebemos muitas maquinas
mal reguladas’, condtata. ®

& Nossa inspiracao.

E assim que a Cheminova atua, lado a lado com o sojicultor brasileiro, formando lavouras
mais saudaveis e protegidas com produtos de alto desempenho como:
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BIODIESEL

O biodiesal promete ser
a redencao de muitos mini
e pegquenos agricultores
familiares, que ganham
a chance de se tornarem
economicamente ativos.
Mas o combustivel feito
a partir de oleo de soja,
mamona, canola, palma
e muitas outras espécies
comerciais também
envolve um lado
milionério. Ja sdo quase
30 industrias autorizadas
pelo governo a funcionar
que, de proposta
modesta, ndo
tem nada. O investimento
anunciado soma
R$ 600 milhdes

biodiesel se tornou nos ulti-

Mos tempos gquase um sindni-

mo de negdcio de escaa pe-
guenissima, de produto gerado por agri-
cultores diminutos e descapitalizados,
gue terdo no combustivel a Ginica chan-
ce de se tornarem rentéveis e econo-
micamente ativos. Em seus discursos,
o presidente Lula ndo cansa de menci-
onar o biodiesel como uma alternativa
paraainclusdo socia egeracdo deren-
dano campo —em especial naagricul-
tura familiar. N&o deixa de ser verda-
deiro. Mas hd um outro lado do biodi-
esel, 0o empresarial, de grande e milio-
naria escala, e de gerenciamento pro-
fissional. Os protagonistas sdo as in-
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Leandro Mariani Mittmann
leandro@agranja.com

dustrias, que ja anunciaram ou con-
cretizaram investimentos maiores do
gue 0 governo esperava para poder,
em 2008, adicionar 2% do produto
ao diesel.

Seguidamente sao noticiados negd-
ciosde milhGes dereais paragerar mi-
IhBes delitros de biodiesel apartir das
mais variadas fontes, de mamona a
sebo de boi, passando pelo desconhe-
cido (em muitas regides) pinhao-man-
s0. Segundo o Ministério de Minas e
Energia, até a primeira quinzena de
maio, 29 industrias haviam anunciado
R$ 600 milhdes em investimentos.
Setejaestdo em operagdo. Sao desem-
bolsos para erguer unidades fabris, as

usinas de processamento do dleo, as-
sim como para firmar parcerias com
os produtores. A realidade é que a ca-
deia— e a proposta— do biodiesel exi-
ge subsidios estruturais para ndo nau-
fragar em breve e tornar-se mais um
desastre da agricultura brasileira. Afi-
nal, o Brasil e o planeta v&o preci-
sar de muito biodiesel pelas proxi-
mas décadas.

Bahia na frente — A dissemina
¢a0 de usinas pelo Paislevou o gover-
no a cogitar a antecipacdo da obriga-
toriedade da inclusdo de 5% de biodi-
esel ao diesdl, prevista para 2013. A
meta inicial do governo era de mistu-
rar 2% de combustivel ao diesdl, o que

28 - JUNHO 2006



Divulgagéo

demandaria 800 milhdes de litros em
2008, enquanto para 2013 seriam ne-
cessérios 2,4 bilhdes de litros. No en-
tanto, a capacidade instalada hoje ja
suficiente para gerar 1,7 bilhdo de li-
tros, incremento de 1 bilhdo em ape-
nasum ano. A BahiaconcentraR$ 280
milhdes dos investimentos, portanto
guase metade do anunciado. Duas séo
as explicacdes. a variedade de maté-
ria-prima no Estado — mamona, soja,
dendé e algodéo (caroco) — e afacili-
dade de escoamento para o Sudeste.
S80 muitos os investimentos em
solo baiano. O grupo paulista Orbitrade
val gplicar R$ 40 milhdes em unidades
de extracdo de 6leo de mamona, em

Feira de Santana, e geracéo de biodie-
sel, em Ourolandia. JAem Candeias, a
Petrobras assinou protocolo de inves-
timento com o governo baiano de R$
74 milhdes paraumausinaque vai ge-
rar 50 milhdes de litros/ano. A carioca
Brasil Biodiesel e a francesa Dagris
também ja desenvolvem projetos na
Bahia. A Dagrisvai explorar biodiesel
a partir do caroco de algoddo, cultura
gerada no oeste do Estado, e a Brasil
Biodiesel aposta na mamona. A Bahia
€ 0 segundo maior produtor nacional
de algodéo e primeiro de mamona
(90% do total). Investidores espanhois
eitalianostambém jamanifestaramin-
teresse no Estado.

Brasil Ecodiesel: quase metade
do mercado — Mas todas as cinco
regides estdo recebendo industrias. A
Brasil Ecodiesdl, sediadano Rio de Ja-
neiro, é amaior industria de biodiesel
do Pais. Detém, segundo o diretor ad-
junto da empresa, Roberto Honczar,
40% do mercado interno e projeta o
externo para breve. A indistria man-
tém uma unidade de processamento
com capacidade para 50 mil metros
cubicos (50 milhdes de litros) em Flo-
riano/Pl, e anunciou outrapra Cratels/
CE. Existeapossibilidade demaisuma,
em Rosario do Sul/RS. No primeiro
momento, a idéia é ex-
clusivamente o mercado
nacional. Depois, é aten-
der a Unido Européeia.
“E um mercado poten-
cia muito interessante”,
justifica Honczar.

O “mercado interes-
sante” a que serefere o
dirigente respondeu no
ano passado por 3 hi-
IhGes de litros e vai re-
presentar em 2010 — por
forca da legidacéo que
obrigara a adicao de
5,75% de biodiesel ao
diesel — por 15 bilhdes
delitros. Paraseter uma
idéia, estevolumesigni-
fica quase 20 vezes 0
gueo Brasi| plangjautili-
zar daqui a dois anos,
sendo que uma parte
consideravel desta de-
manda precisara ser aten-
dida pelas importagdes.

Mas, por enquanto, a proposta € ape-
nas participar dos leildes da Agéncia
Nacional do Petrdleo (ANP), Unico
grande comprador. Conforme os re-
sultados do préximo leildo, aser reali-
zado em breve, a empresa decidira se
investird no Rio Grande do Sul.

A empresa compra a matéria-pri-
ma de 30 mil agricultores familiares
nordestinos, mas ainda mantém 100
mil hectares proprios de mamona em
12 Estados e outros mil hectares de
pinhdo-manso. Além disso, também
compra de agricultores soja, algodéo,
girassol e babacu. A terceira unidade
industrial, a ser instalada em solo gall-
cho, tera capacidade para 100 milhdes
de litros/ano, e comegaria a operar no
inicio de 2007. A unidade processaria
0leo de sojae degirassol, além de ma-
mona que, segundo Honczar, no Rio
Grande do Sul pode-se obter produti-
vidades superiores as do Nordeste.
Neste caso também serdo feitas par-
cerias com produtores locais. Deve-
réo participar do projeto 22 mil agri-
cultores, o que envolve uma area de
70 mil hectares.

Assim como as demais industrias,
aBrasil Ecodiesel vende o biodiesel a
Petrobras. Até agora, foram redlizados
doisleildes, um para 70 milhdes delitros

Capacidade instalada no Brasil atualmente pode gerar 1,7
bilh&o de litros de biodiesel

Divulgacdo
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Batistella, da BSBios, anuncia investimento de R$ 37,5
milhes em inddstria galcha que usara a soja como

principal matéria-prima

e outro para 170 milhdes. O préximo
devera movimentar 500 milhdes de li-
tros. “O volume esta crescendo gra-
dativamente para em 2008 ter capaci-
dade para 800 milhdes, 830 milhdes
de litros’, destaca Honczar. Para ven-
der ap governo, a empresa precisa ter
0 selo social, que atesta ser parte da
matéria-prima procedente da agricul-
tura familiar. De acordo com o dire-
tor, no trabalho conjunto com as fa-
milias, a empresa fornece sementes e
assisténcia técnica. “Nao é simples-
mente comprar”, esclarece.

BSBios: 230 mil hectares mobi-
lizados — A partir de marco de 2007
a BSBios devera colocar em funcio-
namento em Passo Fundo/RS umain-
dustria para gerar 100 milhdes de li-
tros de biodiesel. Estéo sendo investi-
dos R$ 37,5 milhdes na unidade que
também produzira 11.700 toneladas/
ano do sub-produto glicerina (maté-
ria-prima para cosméticos, material de
higiene e limpeza, etc). A matéria-pri-
maseraasojacultivadanaregido. “ Até
porque nao tem producdo de outros
0leos para abastecer aindustria’, lem-
bra Erasmo Carlos Batistella, diretor
comercial daBSBios. Masalternativas
estdo em pesquisa pela empresa em
parceria com a Embrapa Trigo (sedia-
da na mesma cidade), Emater e Uni-
versidade de Passo Fundo. “Acredi-
tamos muito na canola. Vai crescer
bastante”, revela.

Batistella se mostra otimista com
as possibilidades da canola por ser
uma espécie que, pela sua origem no
norte europeu, é adaptada as condi-
cdes climéticas galichas. Além disso,

BIODIESEL

ao ser de inverno,
nao concorre com a
soja e o milho, cul-
turas tradicionais na
regido de Passo Fun-
do. Aocontraiodogi-
rassol, também uma
dternativa interessan-
te para o biodiesel,
porém é uma cultu-
radeverdo. Maisdo
gue isso, a canola
tem custo de produ-
¢do inferior ao da
soja, e propicia de
34% a 35% de dleo,
antea18% a20% da
soja. Quanto a mamona, ele acha que
ndo devera se disseminar na regiéo,
mesmo com 0s incentivos do gover-
no federal, visto que o produtor ndo
tem a “cultura’ de seu cultivo e sua
colheita & manual.

A geracdo de 100 mil metros cu-
bicos de combustivel por ano vai
consumir a producdo de aproxima-
damente 230 mil hectares. Agricul-
tores familiares ser8o os principais
(quase exclusivos) fornecedores, até
porque a empresa foi uma das pri-
meiras a obter o selo social. “Este é
o foco (agricultor familiar) daBSBios
hoje’, argumenta Batistella. Producgéo
de outras procedéncias apenas para
complementar necessidades. A em-
presa vai adquirir o 6leo ja proces-
sado por cooperativas e transforméa-
lo no produto final. Mas seus técni-
cos estardo a campo orientando 0s
agricultores, espe-
cialmente no caso
dacanola, cujo cul-
tivo ndo é téo ex-
perimentado como
o da soja. O plane-
jamento é em dois
anos também fazer
esmagamento dos
gréos.

Por enquanto,
atender os leilbes
da ANP é a priori-
dade da BSBios.
Mas a empresa ja
busca contatos no
mercado externo,
devendo se benefi-
ciar dasfacilidades

Divulgacao

de escoamento por ndo estar muito
longe do Porto de Rio Grande. No
mercado interno, a tributacdo é bas-
tante generosa. Haisencdo de |mpos-
to sobre Produto Industrializado
(IPI) e sobre ICMS e o PIS/Confins
€ de 7 centavos de real ao litro para
as empresas que tem o selo social e
R$ 22 para as demais. “A tributagédo
é baixissima’, reconhece Batistella.
No entanto, revela uma conviccéo:
apenas as industrias que tiverem es-
cala sobreviverdo no mercado. Afi-
nal, o principal concorrente do bio-
diesel é o diesel, bastante subsidiado
e barato, e o Unico comprador é o
governo, por meio de concorridos
leilBes.

Nabo forrageiro, fonte da Soy-
minas— A primeiraempresado Pais
autorizada pela ANP a produzir bio-
diesel foi a Soyminas, cuja inaugu-
racéo da fébrica em Cassia/MG, em
marco do ano passado, teve a pre-
senca do presidente Lula. A exem-
plo das demais, a Soyminas tam-
bém trabalha com agricultores fa-
miliares. Ao todo sdo 3 mil, que
cultivam 9 mil hectares em 53 mu-
nicipios do Sul de Minas Gerais. O
diferencial desta empresa é a ma-
téria-prima: semente do nabo for-
rageiro, que possui 40% de 6leo. A
espécie é cultivada em varias regi-
des, no entanto, normalmente ape-
nas como forragem ou componen-
te no esquema de rotacao de cultu-
ras. “O nabo forrageiro é quase
uma cultura oficial do biodiesel”,

o]
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Ecodiesel, a maior do Pais, possui unidade de processamento
com capacidade para produzr 50 milhdes de litros
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sojaeamamona sao as culturas

maisutilizadascomo matéria-pri-
ma para o combustivel. A primeira é
usada paragerar doistercosda pro-
ducéo, enquanto a segunda ficacom
25%. Também ha matérias-primas
um tanto incomuns ou desconheci-
das, como o pinhdo-manso — uma
cultura perene utilizada para rota-
¢éo de culturas em lavouras do
Nordeste, Centro-Oeste e Sudeste —
e até o sebo de origem animal. De
acordo coma Companhia Nacional
de Abastecimento (Conab) o pi-
nh&o-manso é a cultura com me-
nor custo de producéo para o bio-
diesel: R$0,29/litro. Na sequiéncia,
sebo (R$ 0,50), girassol (R$ 0,57),

1 -'._1
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chega a R$ 1,35

Soja e mamona, as preferidas

soja (R$ 0,70), mamona (R$ 1,35)

e amendoim (R$ 1,68). Mas os cus-
tos, naturalmente, variam muito de
acordo com a regiao e o sistema de
producao.

Um exemplo da variagdo do custo
€ observado pelo trabalho do Centro
de Estudos Avancados em Economia
Aplicada (Cepea/Esalq/USP) e Pdlo
Nacional de Biocombustiveis, que
aponta quais sdo as culturas mais vi-
aveis para asregides. No Sul e no Su-
deste, a preferéncia, segundo o estu-
do, é pelo girassol, a um custo por li-
tro de R$ 0,844 e R$ 0,858, respecti-
vamente. Ja a soja, por suasaltaspro-
dutividade e producéo, é a mais indi-
cada para o Centro-Oeste, onde a cul-
tura se sente “ em casa” . Na regido, o
0leo de soja custa R$ 0,883. Ainda ha

a vantagem da geracdo de subpro-

dutos, como o farelo, o que reduzi-

ria o custo do combustivel. No

Nordeste, o caroco de algodao

oferece o biodiesel mais bara-

to do Pais, a R$ 0,712 ao
litro.

No Norte, a palma
(também conhecido
por dendé) propi-

ciaobiodiesd
q‘\ maisbarato
paraare

gido, po-
rém a

o s

Mamona: custo do litro para a producéo do biodiesel
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Pinh&o-manso apresenta o menor
custo de producdo: R$ 0,29/litro

oferta ndo é suficiente. Até por ser
muito utilizada para o consumo
humano ndo sb no Brasil. Portan-
to, para a regido a soja ainda é a
gue possui oferta de 6leo mais es-
tavel. Porém, o volume sempre es-
tard vulnerdvel a demanda inter-
nacional.

A mamona, tao venerada como
alternativa de renda para pequenos
produtores familiares, enfrenta dois
problemas, independente da regido:
sua grande procura no mercado ex-
terno para o consumo humano, o que
tende a manter seu preco nas altu-
ras, e ainexisténeia de alternativas
para destinar seus residuos.

declaraArtur Augusto Alves, sbcio-
proprietario da empresa.

Mais do que incentivar a produ-
¢&o do nabo forrageiro, a Soyminas
pesquisou a cultura para deixa-la
mais produtiva. “Os agricultores
colhem duas toneladas (de 6leo)
por hectare a um custo baixo”, res-
salta Alves. O custo é de R$ 200/
ha e o agricultor recebe R$ 350 por
tonelada. Portanto, quem obtém a
produtividade de duas toneladas
consegue lucro bruto de R$ 500/
hectare. Alves comenta que a em-
presa tem “parceria total” com o

produtor, do fornecimento da se-
mente a garantia de compra, pas-
sando pela assisténcia técnica. Ja
os médios e os grandes produto-
res, também fornecedores da in-
dastria, produzem por conta pro-
pria, sem o aparato de apoio.

A empresa também processa 0
girassol, que em Minas Gerais é
uma cultura de inverno, e esta in-
centivando a disseminacéo do pi-
nh&o-manso, por meio da distribui-
¢80 de 4 milhdes de mudas a cerca
de 300 agricultores familiares.

ConformeAlves, o pinhdo-man-

so pode render de 6 a 8 toneladas
de semente por hectare em culti-
vos de sequeiro e de 12 a 15 tone-
ladas paralavourasirrigadas, e pos-
sui de 38% a 42% de 6leo. A Soy-
minas fornece as mudas a agricul-
tores e firma contratos de compra
de 10 anos. Augusto Alves consi-
dera a espécie uma excelente alter-
nativa paragerar o biodiesel, inclu-
sive pela possibilidade de ser culti-
vado em areas improprias para a
agricultura. “Embora nativo do
Brasil, quase entrou em extingéo.
Estamos revivendo estaplanta’. =

A GRANJA - 31




__FEWAO
Carimba né

Pesquisas e projetos
desenvolvidos no Pais
buscam variedades de

feijéo que atendam
ao gosto do consumidor
estrangeiro

Denise Saueressig
denise@agranja.com

mais tradicional prato de mi-
Ihdes de brasileiros pode, nos

préximosanos, aumentar apar-
ticipag@o na mesa dos consumidores es-
trangeiros. Através de iniciativas de em-
presas privadas e de 6rgaos de pesquisa,
variedades de feijdo com caracteristicas
prépriasparaexportacio sSo avaiadaspara
a producdo no Pais. Além da identifica
¢ao de potenciais clientes no exterior, es-
ses“feljOesespecials’ também podem ex-
plorar nichosespecificosno mercado bra-
sleiro, capaz de absorver uma fatia que
hoje é atendida pel asimportacdes.

A Notamil Alimentos, com sede em
Curitiba/PR, iniciou um projeto especial-
mente voltado aexportacéo dalegumino-
sa em agosto de 2004, depois de véarias
tentativas frustradas de vender a0 exteri-
or o feijéo carioca produzido no Brasil.
“N&o tivemos sucesso porque o carioca
n&o tem mercado em outros paises’, diz
o diretor daempresa, Amando Fichd. O
negdcio comegou asair do papel quando
o empresario foi em buscade gréos com
boa aceitacdo entre os clientes estrangei-
ros. Hoje, os 88 produtores que fazem
parte do programaBrazlian Beans culti-
vam as variedades cranberry e dark red
kidney, importadas dos Estados Unidos.
No comego do projeto, 32 agricultores
testaram o materia emoito diferentesre-
gides. Agora, o plantio abrange proprie-
dades de grandes agricultores nos Esta
dosdo Parang, So Paulo, Minas Gerals,
Goiés, Mato Grosso, Mato Grosso do Sul
eBahia. A operacdo funcionapor meiode

parcerias com cooperdivas de dgumas
dessas regides. “A nossa intencéo é a-
cancar também osprodutoresfamiliares’,
conta Pichel. Segundo ele, essa expan-
sd0 deve iniciar na proxima safra das
aguas, em areasdo Parana. “ Etamosavar
liando a formag&o de um mini-contrato
com produtores locais’, explica.

O diretor da Notamil acreditaque o
Brasil tem potencia paraacancar aex-
portacdo de 500 mil toneladas de feijéo
até2020. Atravésdo projeto proprio, que
recebeu investimentos de US$ 400 mil,
Pichel estima o embarque de cercade 5
mil toneladas até o final do ano. O mer-

cado é formado pel os paises da Europa,
inclusive as nagdes do Leste do conti-
nente. “1sso ndo impede que, em bre-
ve, 0 produto al cance outras regides do
planeta’, acrescentao dirigente, ressal-
tando que o objetivo é cultivar 12 vari-
edades em um periodo de, no méaximo,
quatro anos.

Lider mundial —OBrasil éomaior
produtor de feijéo, com uma safra que
alcangou 3,282 milhdes de toneladas no
periodo 2005/2006, segundo a Compa:
nhiaNaciona deAbastecimento (Conab).
O consumo mundia daleguminosaécal-
culado em 20 milhGesdetond adasao ano,
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eocomérciointernaciona movimenta3,5
milhdes de toneladas. Apenas cinco pai-
ses respondem por mais de 80% desse
volume: EstadosUnidos, Canada, Argen-
tina, China e Myanmar (ex-Birmania).
“O Brasil pode setornar um grande ex-
portador, porgue reine condi¢des favo-
raveis, como experiéncia tecnolégica e
capacidade produtiva, com trés safras
por ano”, avaliaPichel. Além deinvestir
na producéo adequada para o mercado
externo, acadeiaprodutivanacional pre-
cisafixar aidentidade do feij&o brasilei-
ro para conquistar espago. “Foi assm
gue acangamos sucesso com o frango

Divulgagéo

e com o suco delaranjd’, exemplificao
diretor daNotamil.

A redlidade das vendas externas bra-
sleiras, no entanto, passa bem longe do
volume negociado ao redor do mundo.
No periodo 2005/2006, o Pais exportou
apenas 2,9 mil toneladas do aimento,
nimero condizente com 0 expressivo
consumo interno, de 3,15 milhdes de to-
neladas. Astimidasinsergdes no exterior
s20 resultado de vendas pontuais de em-
presas que comercializam a leguminosa
principalmente paralugaresondeexistem
colbniasbrasileiras.

A EmbrapaArroz e Feij&o, com sede

Notamil Alimentos

Variedade dark red kidney, importada
dos Estados Unidos, esta sendo
cultivada no Brasil

em Santo Antonio de Goids/GO estuda,
desde 1999, os mel hores gendti pos adap-
taveis as condigdes brasileiras. O traba
Ihoiniciou apartir de 200 amostras cedi-
daspelo CentroInternaciona deAgricul-
tura Tropica (CIAT), com sede na Co-
[6mbia. A cranberry - de fundo bege e
listras cor devinho - e adark red kidney
- identificadapelacol oraco vermelhafe-
chada - também estdo entre as principais
linhagensanalisadas. Além dadiversda
de de cores, as variedades sfo gralidas,
quaseodobrodofejdo carioquinha. “ So
tipos que e diferem totalmente dos tra-
dicionais consumidosno Pais’, declaraa
pesquisadoraMariaJosé Del Peloso, co-
ordenadorado programade mel horamen-
to genético do feijdo na Embrapa. A ex-
pectativa é de que apartir de 2007 o ma-
teria jaestgadisponivel paraacomerci-
aizac8o entre os agricultores.

Amando Pichel, da Notamil, afirma
gue os produtores recebem em torno de
USS$ 30,00 por sacade 60 quilos dasvar
riedades destinadas a exportacdo. O fei-
jéo produzido em areas de sequeiro tem
custo estimado em R$ 1,6 mil por hecta
re e produtividade médiade 42 sacas por
hectare. Na producéo irrigada, 0s gastos
chegam a R$ 2,2 mil e o rendimento, a
50 sacas por hectare.

Feijéo branco — Subdtituir as im-
portacdes pelaproducdo naciona éo pri-
meiro objetivo do Ingtituto Agrondmico
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IPR Garca: material basico para multiplicagdo deve estar disponivel aos sementeiros em 2007

do Parana (Iapar) com as pesquisas que
envolvemofeijdo branco. Osembarques
a0 mercado externo, no entanto, ndo
s80 descartados. A variedade IPR Gar-
capassapelafasefina detestesparao
langamento comercial. Nesse caso, tam-
bém h4 a previsdo de que o materia
basico esteja disponivel em 2007 para
0S sementeiros.

O lapar comegou o trabaho de me-

FEIJAO BRASIL

(EM MIL TONELADAS)

PRODUCAO

Safra 2003/2004 ................. 2.978,3
Safra 2004/2005 ................. 3.045,6
Safra 2005/2006 ................. 3.282,2
IMPORTACAO

Safra 2003/2004 ..........ccc........ 79,2
Safra 2004/2005 .................... 100,7
Safra 2005/2006 .................... 100,0

EXPORTACAO

Safra 2003/2004 ..........c..cccoeuueee 2,3
Safra 2004/2005 ..........cc.ccceeuneee 2,3
Safra 2005/2006 ...........c.cccoeuunee. 2,9
CONSUMO

Safra 2003/2004 ................. 3.050,0
Safra 2004/2005 ................. 3.100,0
Safra 2005/2006 ................. 3.150,0

Fonte: Conab

|horamento genético defeijao brancoha
cerca de 10 anos. O gréo normamente
€ utilizado em saladas, sopas e em a-
guns pratostipicos daculinariabrasilei-
ra, como a dobradinha. “Nossa inten-
¢do é apresentar
ao agricultor a
possibilidade de
agregar valor a
producéo e ainda
oferecer a oportu-
nidade de ingres-
S0 no mercado
externo”, destaca
a pesquisadora
doinstituto Vania
Moda Cirino, da

de produtividade entre 10% e 20% infe-
riores aos das sementes habitualmente
cultivadas, e que apresentam crescimen-
to indeterminado e ciclo normd.

Uma das grandes vantagens para o
produtor é o preco valorizado no merca
dointerno. Normamente, o quilo do fei-
jéo branco chega a acancar o dobro do
quilo do carioguinha, por exemplo. Vania
sdlienta que é importante oferecer dter-
nativas de diversificacdo e ampliaco de
renda principalmente para os agriculto-
resfamiliaresque cultivamaleguminosa
“O Paranécontribui com aproximadamer-
te 20% da produco naciona defeijdo, e
no Estado, 80% do gréo tem origem na
pequenapropriedade’, informa. A pesqui-
sadora lembra que dos cerca de 4 mi-
Ihes de hectares plantados com a cultu-
rano Brasil, 70% s0 cultivados com as
variedades do grupo carioca

O Brasil consome cerca de 25 mil
toneladas de feij&o branco por ano, eim-
portaamaior parte desse volume daAr-
gentina. Em funcdo da quebra de safra
no pais vizinho, a tonelada do gréo pas-
sou para US$ 900,00, um aumento Sg-
nificativo frente aos precos que variaram
entre US$ 500,00 e
US$ 700,00 nasafra

A demandapelo
gréo branco € pro-
missora, naavaia
¢80 da pesquisado-
ra do lapar. Entre
0s potenciais mer-
cados para o pro-
duto estéo a Amé-
rica do Norte e a

AreadeMelhora- Europa, com des-
mento e Genética. _ tague para paises

O IPR Garga S como a Franga, a
tem ciclo precoce 3 Itdlia e a Espanha.
(entre65e70dias), g “Os Estados Uni-
e graudq, tem for- Pichel, da Notamil, empresa que mantém do% por exemplo’
WO CRIINECRVE I |/ ojcto voltado & exportacdo de feijao estéo gpostandoem

gpresentandoress
téncia a doencas como antracnose, fer-
rugem e manchaangular. Apresenta boa
adaptacdo as regides produtoras etem as
mesmas exigéncias de clima, fertilidade
de solo, épocade semeadura e tratos cul-
turais que 0s grupos preto e carioca. Os
custos de producdo também sdo seme-
Ihantes aos grupos comerciais tradicio-
nais. Por gpresentar hébito de crescimen-
to determinado, a variedade tem indices

campanhas para
aumentar 0 consumo de proteina vege-
tal”, observa Vania. A especidistatam-
bém faz questéo de defender os benefi-
cios do consumo da leguminosa paraa
salde. “ O feijao érico em ferro, prote-
inas, vitaminas do complexo B e éum
alimento funcional, que tem alta con-
centragdo de fibras sollvels, que gju-
dam areduzir os niveis de colesterol e
de aclcar no sangue”’, enumera. ®
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Enguanto o mercado de gré&os sente os maiores reflexos da crise no campo,

0 setor da cana-de-acUcar aposta na expansao e nos bons negocios

13* edicdo da Agrishow Ribei-

réo Preto foi uma mostra cla-

ra daredidade que vive a agri-
cultura brasileira. De um lado, os pro-
dutores de gréos, que amargam uma
violentacriseem fungdo dosbaixos pre-
¢os das commodities. De outro, quem
investe na cana-de-aclcar, culturacom
boas perspectivas de resultados e im-
pulsionada pel o crescimento dademan-
dapelo dlcool. Redlizadaentre 15 e 20
de maio, a maior feira daindlstria de
maquinas agricolas do Pais, também
evidenciou gque produtores de citros e
de café tém mehores expectativas nesse

momento cercado por problemas. Ape-
sar de todas as dificuldades financei-
ras, 0 volume de negdécios na mostra
paulistaal cancou R$ 500 milhdes, 34%
a menos do que os R$ 760 milhdes
contabilizados na edicéo de 2005.

O publico que conferiu aexposi¢ao,
um total de 115 mil pessoas, também
foi inferior em relago ao ano passado,
guando a mostra recebeu 138 mil visi-
tantes. Um dos destaques foi a partici-
pacdo estrangeira. SO nos trés primei-
ros dias de realizagdo do evento, fo-
ram 500 visitantes de 38 paises. A no-
vidade deste ano ficou por conta da

participagdo deumadeegacgo do Egito,
pais que marcou presencapelaprimeira
vez nafeirade Ribeirdo Preto.

O sucesso da cana — O momen-
to positivo da cana-de-agUcar € resul-
tado, em grande parte, do aumento da
demanda pelos carros bicombustiveis
e da crescente procura de outros pai-
ses pelo dcool e pela agroenergia, de
forma geral. Informagdes do setor in-
dicam que mais 72 usinas pretendem
seinstalar no Brasil até 2012. Segun-
do a Companhia Nacional de Abas-
tecimento (Conab), a safra brasilei-
ra de cana em 2005/2006 foi de
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Volvo: industria de caminhdes esta
apostando as fichas no setor canavieiro

436,8 milhdes de toneladas, a maior
dahistéria. Desse total, 394,4 milhdes
detoneladas foram destinadas aindus-
tria sucroalcooleira e o restante paraa
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fabricacdo de outros produtos, como
cachaca, rapadura, racdo animal e
sementes para plantio.

A cana também mostra suas van-
tagens na lavoura. No momento, en-
guanto um hectare de soja ou de mi-
Iho da prejuizo ao agricultor, amesma
areade canatem umarentabilidadeem
torno de 25% sobre os custos de pro-
ducdo. O engenheiro agrénomo Luiz
Carlos Corréa Carvalho, presidente da
Cémara Setorial do Acucar e Alcool
do Ministério da Agricultura, salienta
gue uma tonelada de cana tem poten-
cial energético equivalente aum barril
de petroleo. “Em um hectare plantado
com a cultura, o potencial chegaa 70
barris. Sealavourafor irrigada, apro-
porcéo passa para 100 barris de pe-
tréleo”, compara. Ele ressalva que ha
muito para ser explorado no segmento.
“O Brasil aindapriorizaaproducado de
acUcar, e 0 que precisamos € maximi-
zar 0 aproveitamento do contetido ener-
gético da cultura’, analisa. Segundo o
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especiaista, a projecdo € de que até
2015, o consumo mundia de aglcar
tenha um incremento de 30 milhdes
de toneladas. Para o dcool, a expec-
tativa é de aumento de 50 bilhdes de
litros no mesmo periodo.

Assim como muitos produtores de
gréos estdo encarando a cana-de-agU-
car como uma nova e promissora fonte
de renda, os fabricantes de méguinas
estdo atentos as necessidades do seg-
mento. Cientes da forte demanda em
torno da cultura, a indUstria acompa
nha as tendéncias e investe em produtos
especificos para a lavoura canavieira

Paraseter umaidéado quefoi apre-
sentado naAgrishow, até aindlstriade
caminh@es esta apostando as fichas no
setor. Entre a carteira de clientes da
Volvo, mais de 50% das vendas de
veiculos pesados sdo para o trans-
porte vinculado ao agronegdcio. O
gerente de caminhdes da linha VM da
Volvo, Reinaldo Serafim, explicaque os
veiculos da marca mais indicados para
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0 transporte da cana sdo 0s vocacio-
naisdaslinhasH e VM. “E preciso ofe-
recer ferramentas tecnol 6gicas nesse
segmento: caminhdes eletrénicos, com
madul os em rede e capacidade de au-
todiagnéstico, armazenamento de da-
dos e enorme interatividade com o
motorista’, resume Serafim.
AAGCO goroveitou aAgrishow para
destacar os tratores da Série 600 HD.
Os modelos MF 680 HD, MF 650 HD
e MF 660 HD tém caracteristicas es-
pecificas para a lavoura canavieira. As
maguinas vém equipadas com eixo di-
anteiro ZF, cujo grande véo livre e es-
tercamento d&o ao trator uma diferen-
ciada condi¢do de manaobrabilidade.
Como o espacamento daslinhas na.cul-
tura da cana exige o uso de grandes
bitolas, a Massey disponibiliza como
item opcional na Série 600 HD kits de
transbordo, permitindo a operacéo en-
tre 2,8 m e 3,0 m de hitola. A empresa
também langou na feira sua mais nova
linha de tratores voltados a fruticultura,

a série Massey Ferguson 200
Compacto. Sd0 quatro mode-
los e oito versdes preparados
pararedlizar trabahosem éreas
adensadas. A AGCO ainda
apresentou o trator MF 250
XE, oBrasilérinho, voltado para
aagriculturafamiliar.
Francesco Pallaro, vice-pre-
sdentecomercia edemarketing
da Case New Holland para a
América Latina, comemora a
expansao do mercado dacana,
apesar da crise entre os pro-
dutores de gréos. Desde 2004,
a Case IH concentra na fabrica
de Piracicaba/SP, a producéo
mundial de suas colhedoras
de cana, exportando essas

Auto tracker, dispositivo que
controla a altura do corte de base,
€ acoplado em colhedoras de
cana, da Case
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Lavagem e devolucao
de embalagens vazias.
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Maior capacidade de levante e robustez que permitem trabalhar com todos os modelos de

plantadeiras, sdo as caracteristicas do trator BH 180 HiFlow, da Valtra

maquinas para mais de 30 paises dos
cinco continentes. Para centralizar toda
a producdo mundia das colhedoras A
7000, a planta recebeu R$ 20 milhdes
em investimento e transformou-se no
Centro Mundial de Pesquisa, Desenvol-
vimento e Producdo de Colhedoras de
Cana. Entre os destagques apresentados
pela empresa naAgrishow, esta 0 Auto
Tracker, dispositivo de controle de a-
tura do corte de base e que pode ser
acoplado em colhedoras Case |H A 7000
e A 7700. O equipamento foi desen-
volvido e testado no Brasil por mais
de 9 mil horas durante as Ultimas sa-
frase promete garantir o corte dacana
naalturaideal.

Na Valtra, o desenvolvimento de
produtos vem evoluindo junto com a
producéo de cana, salienta o diretor
presidente daindustria, Werner Santos.
Segundo ele, 30% do faturamento da
empresa é representado pelo seg-
mento sucroalcooleiro. Durante a
Agrishow, a Valtra destacou o trator
BH 180 HiFlow. Com um novo siste-
ma_ hidraulico, a maguina tem maior
capacidade de levante e robustez. “E
um sistema flexivel, que permite ao
trator trabalhar com todos os mode-
los de plantadoras’, explica Santos.

Premiagdo— A 242edicéo do Pré-
mio Gerdau MelhoresdaTerrafoi lan-
cada durante a Agrishow. Criada para
estimular a inovagdo e a criatividade
no setor de maquinas e equipamentos
agricolas, a premiagcdo € a maior da
Américado Sul parao segmento etam-
bém tem como objetivo o aumento da
produtividade no campo. “Isso é

possivel porque aandisefeitapeosjul-
gadores avalia a qualidade dos produ-
tos e suas caracteristicas operacionais.
Destacam-se 0s equipamentos que
aliam qualidade, seguranca e ganhos
reais em produtividade para os produ-
toresrurais’, declara o coordenador da
Comissdo Julgadora, Luiz Fernando
Coelho de Souza.

O prémio estacom asinscrigdes aber-
tasparaastrés categorias. Pesquisae De-
senvolvimento (até o dia 5 de agosto),
Novidade (até 4 de agosto) e Destaque
(até 14 de junho). As inscricdes s30 grar
tuitas e podem ser feitas pelo site
www.melhoresdaterra.com.br. O coor-
denador Luiz Fernando avdiaqueasad-
versidades enfrentadas pelo agronegécio
podem servir de esti-
mulo aparticipacdo no
prémio, ja que em
anos difices, é not&
vel uma busca por
maior vishilidedeentre
0 setor. Ele acredita
que nesta edicdo sera
superado o nimero de
150 projetos inscritos
em 2005.

Asvisitas de ava-
liagdo dos julgadores
aos produtores rurais
iniciam em julho. No

AGCO mostrou ao
publico novidades em
tratores para a
agricultura familiar,
fruticultura e lavoura

canavieira
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Divulgacao

ano passado, foram percorridos mais
de 60 mil quildmetros no Brasil, na
Argentina e no Uruguai paraareali-
zacdo de entrevistas com 0s usuari-
os dos trabalhosinscritos no prémio.

Pneus especiais — A Goodyear
apresentou na Agrishow de Ribeirdo
Preto o pneu Radial AgricolaDT 830,
da familia Optitrac. O novo produto
foi desenvolvido parautilizagdo emtra-
tores e colheitadeiras de alta poténcia,
onde ha a necessidade de pneus com
alta capacidade de tracdo e carga com
baixa compactacdo do solo. Testes re-
alizados com os radiais agricolas
Optitrac indicaram que o produto
proporciona 7% de economiade com-
bustivel, reduz em 25% a patinagem
e em 15% a compactagdo do solo.

Ja a Cummins gproveitou a mostra
de Ribeiréo Preto para apresentar o mo-
tor QSC Tier 111, com 8,3 litros e po-
téncia de até 330 cv. Além de proporci-
onar menos consumo de combustivel
para colheitadeiras, 0 motor emite me-
nos gases e ruidos e permite ampliar o
interval o demanutencdo de 250 para500
horas. A Cummins Filtration, responsa
vel pdamarcaFlegtguard, também apre-
sentou na Agrishow trés novidades em
solugBes de filtragem de sistema com-
bustivel e separadores. As novas tecno-
logias tém o objetivo de melhorar o de-
sempenho dos veiculos diesdl e equipa
mentos utilizados nas operactes daagro-
indigtria. =




PLANO SAFRA

Pacote da a ARRANCADA
a safra 2006/2007

Plano de Safra 2006/2007

anunciado pelo ministro Ro-

berto Rodrigues, da Agricul-
tura, no final de maio, recebeu avdia-
¢Oes divididas de liderancgas classistas
rurais. Houve elogios, mas admite-se
gue muito mais deveria ser feito. E que
as raizes das atuais dificuldades esto
muito mais profundas para que o pa
cote sgjalembrado no futuro como um
divisor de aguas num dos momentos
mais criticos do agronegécio nos Ulti-
mosanos. O adjetivo “paliativo” foi um
dos mais usados para qualificar o pla-
no que envolve recursos de R$ 75 hi-
IhGes entre créditos para custeio e fi-
nanciamento, e renegociacdo de divi-
das. Do montante, R$ 10 bilhGes bene-

Como ficam as dividas?

Dividas ja renegociadas — Para pro-
dutores adimplentes até 2004, as parcelas
de 2005 e 2006 serao prorrogadas por cinco
anos, com dois de caréncia, a juros de 8,75%
ao ano. Ja para o agricultor em atraso, o pra-
z0 de cobranga sera prorrogado por seis me-
ses, periodo em que o devedor nao sera in-
cluido no cadastro de inadimplentes.

Dividas da safra 2005/2006 — Parte
dessa divida sera prorrogada automatica-
mente por quatro anos a partir de 2007,
conforme produto e regido. Os percentuais
do devido prorrogado serdo da seguinte
forma: soja — 50% nas regibes Sul e Su-
deste, e 80% nas demais; arroz — 40% em

ficiam a agricultura familiar, e o res-
tante a empresaria. "Tenho conscién-
ciaqueacrise égrave, masas medidas
s80 boas', disse Rodrigues.

O presidente da Confederacéo Bra
sileiradaAgriculturaePecuaria(CNA),
Anténio Ernesto de Salvo, fez elogios,
mas com ressalvas. “ I nicialmente, hou-
vearetiradado perigoimediato degran-
de parcela das pessoas em dificulda-
des. Mesmo assim, ndo sabemos cor-
retamente se essas prorrogagdes auto-
méticas afetardo os limites do préximo
crédito de custeio. Dessa forma, per-
cebo que asmedidas sdo positivas, cer-
tamente aguém das nossas necessi-
dades, mas mais do que 0s governos
costumam conceder”, destacou.

todo o Brasil; milho — 20% em todo o Brasil;
algodéo — 30% em todo o Brasil. A negocia-
¢ao do restante sera analisada caso a caso.

Capital de giro — A linha oficial, com
recursos do FAT, tera prazo elevado de
dois para até cinco anos, sendo dois de
caréncia. OperagGes em curso poderao
se enquadrar nos novos prazos. Foram
liberados R$ 2 bilhées para a linha, ele-
vando a disponibilidade para R$ 4 bilhdes,
sendo que para esta modalidade, ainda
sera criada nova linha, com R$ 1 bilhao,
para cooperativas e fornecedores de in-
sumos. O prazo do empréstimo sera de
até 15 meses.

Ja o presidente da Federacéo da
Agriculturado Rio Grandedo Sul (Far-
sul), Carlos Sperotto, lembrou que o
Pais esperava medidas “ estruturantes
e duradouras’, sendo que as primeiras
ndo aconteceram e as demais sdo pas-
sageiras. Para o presidente da Fede-
racdo daAgriculturado Parana (Faep),
Agide Meneguette, “0 governo n&o
entendeu plenamente a natureza da
crise agropecuaria e muito menos o
seu profundo alcance”. =

Safra 2006/2007

Financiamento — O crédito
para a agricultura empresaria, in-
cluindo custeio, comercializagéo e
investimento, serdde R$ 50 bilhdes,
contra R$ 44 bilh6es no ano pas-
sado. A agricultura familiar teve
designados R$ 10 bilhdes, ante os
R$ 9 bilhdes da safra passada

Comercializacdo — Custeio e
comercializacdo terdo R$ 41,4 bi-
Ihdes (aumento de 25%), dos quais
R$ 30,1 bilhdes a juros de 8,75%.
Na safra passada, o dinheiro a ta-
xas tabeladas somou R$ 20,9 bi-
Ihdes. Oslimites paraempréstimos
de custeio e comercializacao seréo
elevados paraa soja

Financiamento— Em raz&o da
crise agricola, 0 volume de crédito
parainvestimento (incluindo-seMo-
derfrota) serd de R$ 8,6 bilhdes, in-
ferior aos R$ 11,15 bilhdes do ano
passado. Mas houve aumento nos
limites de crédito por tomador e di-
minui¢do dosjuros: no caso dasoja,
0 teto passou de R$ 150 mil e R$
200 mil, dependendo daregio, para
R$ 300 mil em todo o Brasil. Jaos
juros cairam de 9,75% para 8,75%
(rendaatéR$ 250 mil), ede 12,75%
para 10,75% (+ de R$ 250 mil).
Além disso, 0 Moderfrota passa a
financiar também méaqguinas usadas.
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Alémde ser um
alimento mais
saudavel,
produtos sem
agrotoxicos
auxiliam na
manutencao
da qualidade
do solo edo
meio ambiente

Carolina Jardine
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nos anos 70, a busca por ali-

entos mais saudaveis e eco-
ogicamente corretosfaziapar-

te de um movimento filosofico, hoje,
representa uma lucrativa alternativa
para as pequenas propriedades ru-
rais. Além de ter caido no gosto do
consumidor brasileiro, a producédo
orgéanica vem conquistando o mer-
cado externo, fator que também con-
tribui para um crescimento de 30%
ao ano na area plantada no Pais. Se-
gundo o Instituto Biodindmico

(IBD), o Brasil tem, aproximadamen-
te, 900 mil hectares de terras culti-
vadas com produtos como hortali-
cas, café, cana-de-acUcar, frutas,
gréos e ervas. Contudo, se for leva-
do em conta o extrativismo susten-
tével, o Paisterd 6,5 milhdes de hec-
tares de terras, assumindo a segun-
da posic¢éo dentre os maiores produ-
tores mundiais de organicos. Afinal,
0 Brasil conta com 5,7 milhdes de
hectares de vegetacdo nativa que
permite obtencdo da castanha, acgai,

pupunha, latex e frutas principal-
mente daAmazoénia.

Mais do que um produto sem
agrogquimicos, o organico € a garan-
tia de que o agricultor trabalha den-
tro dos principios de preservagdo am-
biental e da salide humana. Por isso,
seu grande trunfo é a qualidade. “E
uma questéo de consciéncia. |mplan-
tei duas unidades produtoras de or-
ganicos e levei trés anos para desin-
toxicar a terra e a cabega dos agri-
cultores. Quem planta orgénico vive
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mais e protege os empregados e 0s
familiares’, diz o engenheiro agro-
nomo e auditor ambiental Gert Ro-
land Fischer, autor do livro “Menos
Veneno no Prato”.

Para ser enquadrado como pro-
dutor de organicos é preciso aten-
der ainimeras exigéncias, entre elas
normas que vao da aplicagéo susten-
tével de adubo natural até o controle
biol6gico de pragas, passando pelo
cumprimento das normas trabalhis-
tas quando da contratacdo de mao-
de-obra para a lavoura. Preservar a
mata nativa ou reflorestar &reas de-
vastadas também estéo entre as exi-
géncias, que deverdo estar regula-
mentadas ainda neste ano. “A ado-
¢8o dos organicos ndo envolve ape-
nas a saude do consumidor, mas a
sustentabilidade do meio ambiente em
longo prazo”, acrescenta a coorde-
nadoradaAssociagdo deAgricultura
Organica(AAOQ), Araci Kamiyama.

Apesar dessa gincana de tarefas
em prol do meio ambiente, ndo res-
tam davidas de que uma atuacao eco-
|ogicamente correta traz bons frutos
ao produtor. Além de maior estabili-
dade de precos, o diferencial trazido
pelo selo de “Produto Orgénico” é
fator de desempate na gdndola do su-
permercado. Fischer lembra que, ha
alguns anos produziu tomates orga-
nicos para demonstrar a potenciali-
dade do mercado. “Meus tomates
custavam R$ 3,50 o quilo e o longa
vidaR$ 0,70. Mas tinha gente espe-
rando pelos orgénicos’, salienta. O
comprometimento com a salide do
consumidor e com 0 meio ambiente
€ a principal preocupacdo do audi-
tor, que alerta para os riscos da in-
toxicacdo que os agrotdxicos trazem
apopulacdo. “ Ostomates, por exem-
plo, recebem 40 aplicacbes de agro-
guimicos”, indica. Em contraparti-
da, lembraele, os orgénicos estdo ge-
ralmente embal ados para evitar qual-
quer tipo de contaminacéo até mes-
mo no local de comercializagéo.

Mercado aindarestrito — Ape-
sar de verem divulgados seus predi-
cados em todo o Pais, 0s orgénicos
ainda tém mercado restrito, princi-
palmente em func&o de dificuldades
de distribuicdo e estratégias de vare-
jo. Mesmo sendo ofertados em lojas

especializadas, a grande massa de
consumo ainda depende dos super-
mercados. O produtor de Indaiatu-
ba/SP, Fernando Ataliba, alegaque o
alto preco cobrado ao consumidor
pelos produtos organicos nem sem-
pre vai para o bolso do produtor.
Segundo €le, a estratégia das redes
varejistas é manter o preco do orga-
nico alto e ndo impor concorréncia
com o convencional. Por exemplo,
cita ele, o tomate orgéanico rende ao
produtor entre R$ 2,50 e R$ 3,00 o
quilo e é ofertado na faixa de R$
12,00 a R$ 16,00 nas prateleiras.

“Isso faz parte da estratégia de
venda dos hipermercados que ga-
nham em quantidade na comerciali-
zagao do produto convencional e com
uma alta margem de lucro nos orgé-
nicos’, denuncia, lembrando que a
maioria das redes negociatais horti-
granjeiros em espécies de butiques.
Segundo Ataliba, toda essa dificul-
dade de comercializacdo deve impe-
dir que alei de mercado regule nor-
malmente o preco dos organicos, ja
gue nem sempre 0 aumento da pro-
ducéo significa reducédo de preco ao
consumidor.

Ataliba atua no segmento, culti-
vando frutas e hortalicas em aproxi-
madamente 20 hectares do Sitio Ca-
tavento, que recebeu de heranca do

avo. Interessado nadiversificacao do
cultivo, investiu nalavouraorganica
e, ha nove anos, vende tomates,
uvas, maracujas e melancias com
selo de qualidade. No entanto, admi-
te que homologagdo ainda é cara. Por
ano, ele gasta R$ 3 mil para manter
a habilitac8o de trés certificadoras,
para que possa mandar seus diferen-
tes produtos a mercados distintos.
“Para vender meu gengibre para o
exterior eu tive que apresentar certi-
ficacdo da Ecocert. Paraestar naFei-
rado Parque da Agua Branca preci-
sei daAAOQOcert”, exemplifica.
Certificacdo — O Brasil dispde
de mais de 20 empresas aptas a de-
senvolverem a certificag8o de pro-
dutos organicos. Contudo, elas ga-
rantem acesso a todos os mercados.
Apesar de seguirem praticamente as
mesmas regras de fiscalizacdo, haal-
gumas que habilitam os produtores
apenas a comercializagdo dentro do
Pais e outras que estdo aptas a auto-
rizarem embarqgues de lotes organi-
cos. No entanto, nem sempre ter uma
certificag8o internacional é garantia
de exportagdo. Em alguns casos,
como o do produtor paulista de In-
daiatuba, os exportadores exigem
gue o selo segja concedido por esta
ou aguela empresa. Exemplo sdo al-
guns paises da Unido Européia, que

3

Mais espacgo: producéo organica caiu no gosto do consumidor brasileiro e ja registra
aumento de 30% na éarea plantada
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cobram para que o selo segja audita-
do por uma entidade européia.

O IBD, por exemplo, j& certifi-
cou 360 mil hectares e 4 mil produ-
tores no Brasil durante seus 13 anos
de atuacdo. E atendénciaainda é de
expansdo. Segundo a gerente comer-

mil produtores. Para 2006, o diretor
da Ecocert, Jodo Augusto de Olivei-
ra, estimaum incremento de 50% no
nimero de projetos. Boa parte disso
focado para o mercado externo, ja
gque 65% de toda producéo atestada
pela empresa é remetida ao exterior.

Selo de produto organico é garantia de espagco nas
prateleiras dos supermercados

cial do IBD, Graziella Vasconcel os,
a empresa espera elevar em 30% o
ndmero de projetos neste ano. Ganho
de mercado também é a meta da
Ecocert Brasil, empresaque atua ha
seis anos e jacertificou maisde 1,1

“ Além de termos condicdes de clima
e solo favoraveis, a producdo agri-
colabrasileiratambém tém umaima-
gem muito positiva no exterior”,
acrescenta.

Entre as novidades propostas pe-

las empresas esta a criacdo do Pro-
gramaBio-Garantia, quefacilitaare-
certificacéo dos produtos através da
unido entre seis certificadoras
(AAOCert, BCS, CMO, Ecocert,
IMO e Skal). Com maior rapidez,
0 sistemagarante arecertificagcdo me-
diante aceitagéo automatica dos cer-
tificados de produtos orgénicos bra-
sileiros destinados ao mercado inter-
nacional, como também de produtos
organicos destinados exclusivamen-
te ao mercado domeéstico. Um exem-
plo prético desse novo servico é
guando se pretende atestar subpro-
dutos. Nesses casos, a industria que
processa, por exemplo, um choco-
late dito organico podera ter seu ar-
tigo recertificado por uma empresa
do grupo que ndo seja a mesma que,
anteriormente, concedeu licencapara
a venda do cacau organico.

Apo6s a opcdo pela certificadora
gue melhor se enquadra as necessi-
dades do produtor, é preciso esco-
Iher a forma que se fara esse pro-
cesso. Em geral, acertificagdo deum
grupo de produtores é bem mais ba-
ratado que umaacdo individual. I sso
porgue o custo das vistorias acaba
sendo pulverizado entre osintegran-
tes do grupo e, em alguns casos, ain-
da cria-se uma espécie de auditoria

Aroma de campedo

O ano de 2001 foi um divisor de
aguas para a Fazenda Santa Terez-
nha, no municipio de Paraisdpoalis,
sul deMinasGerais. Foi nagueleano
gue a propriedade conquistou o pri-
meiro lugar no concurso promovido
pela Associacdo Brasileira de Cafés
Especiais, como o melhor gréo do
Pais. Mas a conquista ndo vei o soz-
nha. Ela abriu as portas do mercado
externo. O produtor e engenheiro
agrénomo Paulo Sérgio de Aimeida
conta que hoje sdo 750 sacas ao ano
embarcadas para o Japdo, |nglater-
ra e Estados Unidos. Contudo, ele
tem a convicgdo de que outra boa
noticia recebida naquele ano teve
papel preponderante neste novo
rumo. Apesar de atuar com produ-

¢ao organi ca desde a década de 80, foi
a certificacdo obtida em 2001 que va-
lidou todas essas vitorias.

Da propriedade, Almeida tira pra-
ticamente tudo o que precisa para ob-
ter um dos melhores cafés do Brasil.
Em uma érea de 30 hectares cultiva
cerca de 100 mil pés e cria suinos e
bovinos leiteiros. O gado holandés é
alimentado coma cana-de-agUcar cul-
tivada no local e os dejetos produzidos
pelo rebanho revertem-se emadubo de
alto valor nutritivo. Entre os cuidados
tomados no campo também esta umcri-
terioso manejo do mato com rocada.
“Tudo isso requer méo-de-obra. Esta-
mosemuma regido de morrose por isso
todo essetrabal ho éfeito pelo homem’”
aponta o proprietario, orgulhoso de
contribuir para geragéo de emprego no

Divulgacao

| 2 R O,
Almeida colhe os frutos do trabalho por
investir em produc&o orgénica de café

campo. Mas como todo bom empre-
endedor, Almeida almeja cada dia ob-
ter um produto de melhor qualidade.
Este ano, o cafeicultor cultivou 10
mil pés em uma area sombreada por
mata nativa. Com a experiéncia, ele
espera obter um gréo de sabor dife-
renciado para, quem sabe, conquis-
tar mais um campeonato no futuro.
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cados besouros que se alimen-
tam da seiva das plantas.
“EXxiste como conter todos es-
ses problemas através de con-
trole biolégico. Infelizmente, o
Brasil estd atrasado nesse se-
tor”, afirma o auditor Gert
Roland Fischer.

Algumas ex:genmts para o produto orgénico

e Respeito ao ciclo das estacbes e Alimentacdo organicaeuso de
doanoeascaracteristicasdaregido; | praticas terapéuticas para cuidado
e Colheita de vegetaisna época | comos animais;
de maturac&o (sem inducio); e Produtos separados dos néo-
e Rotacdo e consorciacdo de | orgénicos, desde o manuseio ao ma-

culturas;

e Uso de adubos organicos e re-

ciclagemde materiais;

e Tratamentos naturais contra
pragas e doencas dos vegetais, e
plantas invasoras manejadas sem

herbicidas;

e Acesso dos animais a piquetes

abertos;

PR

interna, que facilita e barateia o ser-
vigo. Enquanto acertificagdo de uma
Unica propriedade pode custar cerca
de R$ 1,2 mil ao ano, o mesmo pro-
cedimento, se feito em parceriacom
os vizinhos, pode custar até R$
100,00. Mas tudo depende da dis-
téncia entre eles e do tamanho das
areas cultivadas.

quinario, e do transporte & venda;

e Prateleirasegeladeiraspara
a venda limpas e desinfetadas
sob critério e fiscalizagdo das
certificadoras;

e Propriedades que exploramos
trabalhadores ou usammao-de-obra
infantil ndo recebem o certificado.

Fonte: IBD

presas garantem um controle maisri-
gido dos estoques existentes nas pro-
priedades. Mas nenhum sistema esta
livre de falhas. Apesar de haver um
certo controle junto as certificado-
ras, ainda conta-se muito com a boa
fé do produtor. “Nada é 100% segu-
ro”, admite o diretor da Ecocert. Para
conter fraudes, os audito-

Parareduzir aincidénciade
pragas também € recomenda-
do manter a conservagéo do
solo. Afinal, uma planta sadia
e bem adaptada estard maisre-
sistente a possiveis pragas.
“Como nao é possivel usar
agroquimicos, o produtor que
trabalha com organico deve
adotar um manejo preventivo
e ecolégico da lavoura’, des-
tacaAraci Kamiyama, daAAO.
Para isso, a AAO recomenda 0 au-
mento das biodiversidades dos
campos e arotacdo de culturas. Nao
adotando amonocultura, o agricul -
tor tem um risco menor de que a
safra acabe devastada por insetos
ou pela proliferacdo de um fungo
por véarios hectares. m

res sdo orientados a avaliar mes——_ ]
as caracteristicas de cada
propriedade. “ Avaliamos al- £
guns critérios que nos gju- |
dam a monitorar a conduta
dos produtores. Se ndo ha
mato forade linhaou plan- |
tasdiferentesdacultivar na
regido isso ésinal de que o
agricultor aplicou herbici-
da’, salienta a gerente
comercial do IBD.
Pragas — Um dos de
safios enfrentados pel osi
produtores que se dispdem

aadotar alavoura organica S8 < H
M ;F ?

O custo é obtido através do so-
matorio de umataxade matricula, da
propria certificacdo, da producdo de
relatorio erealizacdo devistorias. Pelo
IBD, por exemplo, o custo da certifi-
cacdo de um grupo de 20 produtores
ficanafaixade R$ 220,00 ao ano por
integrante. As consultorias internas
auxiliam muito as certificadoras, po-
dendo baratear o servico, jaque, nes-
ses casos, a fiscalizag8o é feita por
amostragem. Para solicitar o servico
basta procurar uma certificadora e
preencher ficha cadastral. ApGs isso,
um auditor visitara a propriedade e
constatara se o agricultor esta apto a
receber o selo de produtor orgéanico.

Apds ser integrado o sistema, tera
gue solicitar acompanhiaum Certifi-
cado de Transagdo cada vez que de-
segjar efetuar uma venda. Tal pratica
funciona bem nas culturas perenes.
Ja para variedades de ciclo curto,
como a alface, quando a planta pode
ser plantada e colhida no intervalo
entre uma vistoria e outra, € preciso
que o produtor apresente relatério a
certificadora sobre astécnicas de ma-
nejo da cultura. Desta forma, as em-

€ o controle biol6gico. Afi-
nal, é preciso ir atras de téc-
nicas ecologicamente cor-
retas para afugentar besou-
ros elesmas e conter os pul-
gbes. Para isso, ha estraté-
gias como o0 uso de micro-
vespas para controle de la-
gartas. O sistema também
€ empregado no combate a
broca do caule dos bana-
nais, através do uso de fun-
gos que eliminam a presen-

il L

Mais de 20 empresas estao aptas a certificar
produtos organicos no Brasil

A Granja
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AGRICULTURA FAMILIAR

Igo de extrema leveza e que

exige muito carinho e delica-

deza para passar a existir pro-
mete ser uma alternativa de renda a
agricultura familiar de Jllio de Casti-
Ihos, naregido central do Rio Grande
do Sul. Umainiciativa entre a prefei-
tura e a produtora de sementes Isla
poderatransformar o municipio emum
pdlo de producdo de sementes de flo-
rese ervas medicinais. O municipio ja

I -
l:l LR B ke 15

Leandro Mariani Mittmann / leandro@agranja.com

passou no teste realizado no Ultimo
verdo: dez espécies foram experimen-
tadas em menos de um hectare, e a
germinacéo foi superior a 90%, um
indice extraordinario. Algumas famili-
as acompanharam o projeto, e agora
deverdo trabalhar em suas proprieda-
des para a produgdo em parceria com
aempresa— que vai fornecer a semen-
te, a assisténcia técnica e garantir a
aquisicao.

i = 34
L b T
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Até o momento, de concreto ape-
nas os resultados do experimento
mantido pela prefeitura numa antiga
escola agricola do municipio. Antes,
0 secretério municipal de agricultura,
José Geraldo Ozelame, enviou a lsla
dados meteorolgicos de cinco anos
do municipio, que, por sua vez, ava
liou quais seriam as espécies com
chances de se desenvolverem no lo-
cal. O teste deu positivo para pelo
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menos dez culturas, como as flores
caléndula, tagete, celosia (crista-de-
galo) e titbnia (girassol mexicano),
além da medicina camomila. “Todas
tiveram germinagdo excelente, acima
de 90%, indice que ndo é frequente
para flores’, constata Diana Werner,
diretora-presidente da empresa. O en-
saio analisou ainda o interesse e a vo-
cacdo dos agricultores, que também

foram aprovados.

Asfamilias atua mente estdo seins-
crevendo paraintegrar a parceria com
aempresa. Segundo Ozelame, em tor-
no de duas dezenas desejam partici-
par, mas nem ao menos foi definido
se havera produgdo no inverno. Tal-
vez, apenas no proximo verdo. Uma
das mais entusiasmadas com 0 proje-
to é Holanda Maria Qraus, 51 anos.
Eladiz jaestar com a area“reservadi-
nha e pronta’ para o plantio. “Eu fi-
quei muito interessada. Estou pronta
para comegar”, confidencia. “E um
trabalho em que se pode cuidar muito
bem dasoutrastarefas’, analisaaagri-
cultoraque, com o marido Vilmar cul-
tivasoja, milho efeijéo napropriedade
de 25 hectares. Holanda, que nem ao
menos sabiadaexisténciadaatividade
de producgdo de sementes deflores, diz
ter ficado “admirada’ ao ver os resul-
tados dos experimentos. “Num peda-
¢O pequeno de terra a gente vai ter
renda’, justifica.

Investimento pequeno, retorno
alto— A producdo de sementesdeflo-
res e outras peguenas plantas tem al-
gumas vantagens bem interessantes se
comparadas a maioria das demais ati-
vidades agricolas. A primeira é o bai-
X0 investimento. O secretério avalia
gue cerca de 500 metros quadrados
demandam um custo de apenas R$ 50,
mais méo-de-obra e fertilizacdo com
esterco (normalmente encontrado em
guantidade na pequena propriedade).
Ja o retorno pode chegar a R$ 2 mil.
“O lucro por hectare € de R$ 7 mil a
R$ 10 mil”, faz outro célculo. Os cus-
tos e os rendimentos sdo variveis, de
acordo com a espécie. Além disso, a
atividade exige éreas pequenas, e apro-
veita a mao-de-obra familiar, em es-
pecia afeminina. Destaforma, as es-
posas dos agricultores podem ter um
trabalho maisleve e ainda conseguem
rendapropria. “ Estou esperando com
amor e carinho”, sintetiza Holanda o
espirito de muitas agricultoras no
municipio.

Por mais que sgjatambém uma ati-
vidade agricola, a producdo de semen-
tes de pequenas plantas tem algumas
peculiaridades muito relevantesem re-
lac&o a outros cultivos. Diana, daldla,
lembra que a produc&o do volume de
10 quilos de semente gera um “valor
bem significativo”. O preco do quilo

do insumo pode ser de US$ 1.000 ou
até US$ 10 mil. Ha espécies cujo en-
velope contém apenas 0,1 grama. Al-
gumas, como a lobélia, em apenas 1
grama estdo contidas mais de 30 mil
sementes. Por tudo isso, e pelo culti-
Vo e a colheita precisarem ser feitos
manual mente e com muito cuidado, o
trabalho com a producéo de sementes
de flores e ervas medicinais exige
muita delicadeza. Portanto, via de re-
gra, ninguém melhor pararealizé-lo do
gue as agricultoras.

Além de criar alternativa de renda
a agricultores familiares, muitos desi-
ludidos pelo cultivo de sojae milho, o
secretério Ozelame quer, num segun-
do momento, integrar pessoas a mar-
gem da sociedade economicamente
ativa, na zona mais urbanizada do
municipio. “ Pessoas que estdo forade
tudo”, esclarece o perfil dos futuros
beneficiados. Mais do que isso, Jilio
de Castilhos podera se transformar
num pélo de producdo de sementes,
assim como os mantidos pela Isla nas
cidades de Candiota/RS e Jaiba/M G,
onde aempresatem parceriacom 150
familias agricultoras. A Isla fornece
sementes basicas e presta assisténcia
técnica semanal do plantio acolheita,
apartir do contrato de compra e ven-
da. “E um trabalho com cooperan-
tes’, define Diana. A previsdo édeque
em dois anos até 50 familias possam
estar integradas ao projeto. =
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Holanda esta entusiasmada com o

projeto e ja reservou uma area para o

plantio
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eitor amigo, sabendo de minha

ligag&o com as coisasdo cam-

po, mandou-me o site da in-
ternet www.asminasgerais.com.br e
uma porc¢do de nomes e himeros em
seguida, desses impossiveis de a gen-
tecopiar semerro. Trata-sedeum fra-
me, ou la o que isso possa significar,
da Embrapa Gado de Leite, centro de
pesquisas localizado em Coronel Pa-
checo/MG, com desdobramentos no
campus da Universidade Federal de
Juiz de Fora.

O Centro Nacional de Pesquisa
GadodelL eiteéingtituicdo quemefala
aama, pelosmuitosamigosquetivee
aindatenho por 14, pelo muito que me
ensinou quando pelejei com a produ-
¢ao de leite neste pais grande e bobo,
pelas horas agradavei s que me propor-
cionou nas continuadas visitas quefiz
a0s seus campos e laboratorios, bem
como pelos papos, regados a uisques
das Terras Altas da Escocia, que tive-
mos em minha casa. Lembro-me, ain-
da, com funda saudade, do velho pro-
fessor Homero Abilio Moreira, doce
figura humana, craquérrimo em nutri-
¢do de bovinos. Aposentado pela
UFMG, morando em Belo Horizonte,
passava a semana hospedado num
hotel em Juiz de Fora e trabalhando
no CNPGL. N&o raras vezes, deu-me
0 prazer dejantar |4 em casa, para ba-
ter papo e assistir aos jogos de futebol
pelatelevisao.

A Embrapa € um milagre tropical.
Tudo que nela foi investido ja se pa-
gou varias vezes, pelas proximas ge-
ragoes. soja, feijéo, caprinos, peixes,
milho, coco, cerrado, leite—alistade
pesquisas com étimos resultados éin-
terminavel. Quase foi destruida pelos
companheiros do governo que vocés
elegeram, porque o Custo Brasil nos
cobra um prego gque ndo € pequeno, 0
ultimo dos quais foi a elei¢cdio de uma
récua de ladrdes. Paciéncia.

Quando o Centro festejou seus pri-
meiros dez anos de existéncia, somente
doiscavalheiros, alheios aos seus qua-

dros, receberam placas de prata co-
memorativas daquela data: o ex-mi-
nistro Alysson Paulinelli, considera-
do o Pai da Embrapa, e o cronista
d'A Granja, por servigos prestados
naarea de divulgagado do trabalho de-
senvolvido em Coronel Pacheco.

Por tudo isso e muito mais, mes-
mo constrangido, fico a vontade para
criticar um método de criacéo de be-
zerros atualmente preconizado pela
Embrapa. Sei que ele vem ao encon-
tro da tendéncia dos fazendeiros
aprendizes, que extravasam no cam-
po sua vocacado de arquitetos frustra-
dos, mas é um sistema que contraria
0 instinto dos bovinos e tromba com
os fatos, com a realidade do nosso
trabal hador rural.

Explico: todo fazendeiro aprendiz
gostaria de ter sido arquiteto. Tenho
visto coisas do arco-da-velha, a mais
divertida das quais foi um estabulo
construido em quatro pavimentos,
guando havia espaco para construir
200 estabulos horizontais. Racdes,
melaco e cevadaeram bombeados para
0 4° andar, de onde desciam por gra-
vidade. Vacas transformadas em alpi-
nistas, escorregavam pelas rampas
emborrachadas como campeas de es-
qui na neve. Vou parando por aqui,
porgue o arquiteto-fazendeiro erameu
amigo e jamorreu, coitado.

Pois muito bem: o sistemade cria-
¢a0 de bezerros em casinhas individu-
ais permite que o fazendeiro, além de
construir umaporcéo de casinhas, faca
uma cidade bezerreira, que o transfor-
ma numa espécie de urbanista. E um
pavor! Primeiro, porque contraria o
instinto gregério daespécie: o bezerro
deixa a barriga da mé&e para ser amar-
rado pelo pescoco, longe de tudo e
todos, como
cachorro pit
bull ou rot-
tweller. Efica
por conta de
um emprega-
do, que, na

BEZERRO na casinha

teorig, deve limpar os bebedouros e
trocar a dgua, dando leite e ragcdo
nas horas certas. Note-se que o tra-
tador n&o é um executivo de multi-
nacional, doutorado em Harvard,
mas um compadre que fatura um ou
dois saldrios minimos por més. E
néo pode ter, com o vasilhame dos
bezerros, uma higiene que ndo tem
em sua propria casa.

E um sistema t&o bobo, mas t&o
bobo mesmo, que vai de encontro ao
bom senso, ao senso comum, a todos
0S Sensos, ao juizo, ao tino e ap mais
gue o leitor queira acrescentar. Sobre-
tudo e principal mente porquejaseviu,
aqui mesmo no Brasil, no calor doVale
do Paraiba, uma criagdo de bezerros
holandeses PO, das mais famosas li-
nhagens americanas e canadenses,
gue obtinha resultados iguais ou me-
Ihores que os alcancados em seus
paises de origem.

Mato a cobra e mostro o pau: fa-
zenda do saudoso Fernando Alencar
Pinto, em Pindamonhangaba/SP, as
margens daViaDutra. Piquete empas-
tado (quicuio, tifton, grama-de-burro,
coast cross ou equivalente), terreno
drenado, exposto a chuva, ao sol e ao
vento. Depois de mamarem o colos-
tro, as bezerras eram postas, em lote
Unico, com as bezerras maiores. Feno
e racdo em cochos cobertos. Agua de
beber, limpa, a vontade. Na hora do
sol forte, as mais novinhas e bobi-
nhas (até 15 dias) eram tangidas para
area sombreada, piso de areia, onde
podiam permanecer, ou Ndo, a seu ex-
clusivo critério. Aleitamento em espi-
nha-de-peixe, de tamanho reduzido,
para que se acostumassem, desde
cedo, aos futuros locais de ordenha.
Funcionava muitissimo bem. =

Todo fazendeiro aprendiz gostaria de ter sido arquiteto.
Tenho visto coisas do arco-da-velha, a mais divertida das

quais foi um estdbulo construido em quatro pavimentos,
guando havia espago para construir 200 estbulos horizontais
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GRAOS: futuro
explosivo

E provavel que em médio prazo o
cenario apresente-se substancial men-
te distinto ao que se viu até agora,

principa mente parao milho, asoja, o
girassol, a colza e as fontes vegetais
do aclcar. Um levantamento realiza-
do pelarevista Chacra entre especia-
listas do setor agricola, indicaque de-
terminados processos estdo acelera-
dos no Hemisfério Norte e que se
aproximam mudangas significativas na
estrutura da demanda, alguns em ni-
veis ndo imaginados.

O certo é que os norte-america-
nos e os europeus estéo fartos de pa-
gar diariamente por um novo aumen-
to no preco dos combustiveis deriva-
dos do petréleo e, portanto, incenti-
vando seus programas vinculados a
elaboracdo de etanol, a partir do mi-
Iho, e de biodiesel, a partir da colza,
de outras oleaginosas e da beterraba
acucareira.

Projecdes nos Estados Unidos mos-
tram que em 10 anos 0 maior expor-
tador mundial de milho ndo teriamais
volume suficiente do cereal paraven-
der ao exterior. Ao mesmo tempo, a
Oil World — publicagdo alema especi-
alizada em oleaginosas — considera
gue a producédo mundial de 6leos ve-
getais ndo tem condic¢des de cobrir a
demanda que se aproxima por parte
das elaboradoras de biodiesel.

CHACRA'
Trigo

As primeiras projecfes para a safra
2006/2007 indicam umarecuperacio dadrea
semeada com o cered. Cabe lembrar que
no periodo 2005/2006, boaparte do sul da
provincia de Buenos Aires ndo pode ser
plantada devido a umaintensa estiagem.

(]
Soja

Em torno de 80% da area semeada
comaoleaginosajafoi colhida. Asmédi-
asde produtividade permanecem em cer-
cade2,7 mil quilospor hectare, eaproje-
¢80 para a producdo nacional é de 40,7
milhGes de toneladas.

Carne

Os precos do gado em pé pagos ao
produtor tém mostrado um significativo
retrocesso, mas esse movimento ndo de-
monstra reflexos sobre os valores prati-
cados junto ao publico. A média de pre-
¢os tem ficado em torno de 2,43 pesos 0
quilo, indice muito préximo dos valores
maximosfixados pelo governo.

Leite

Os valores pagos ao produtor pelo li-
tro do leite estdo entre 0,46 e 0,47 pesos.
Uma produgao superior em comparagéo
ao primeirotrimestre de2005 faz com que
0s precos do produto in natura ndo exce-
dam significativamente esses indices.

PRODUTORES de leite reclamam

Cumpridos os primeirostrés meses do
prazo de 180 dias estabelecidos pelo go-
verno para as restricdes ao setor de lacte-
0s, 0s representantes dos produtores e da
indUstria reclamam do imposto sobre as
exportagdes de seus produtos, no momen-
to, fixadosem 15% paraoleiteem pé ede
10% para 0 queijo. O argumento usado
pela cadeia produtiva é forte: a producéo
deleite aumentou em quase 10% entreja-
neiro e margo deste ano (cerca de 200

milhdes delitrosamais do quefoi produ-
zZido no mesmo periodo de 2005), fato que
tem contribuido para manter o mercado
interno bem abastecido e com precos es-
tabilizados. NaArgentina, so produzidos
emtornode9,6 bilhBesdelitrosdeleiteao
ano. Além disso, os produtores informam
que no primeiro trimestre de 2006, as ex-
portacBesa cancaram praticamente o mes-
mo volume do ano passado, algo em tor-
no de 73 mil tondadas.

Osprodutoresagumentam quejaexis
tem elementosrazodvels paraa suspensio
das medidas de retencdo do governo. Se-
gundo ées, a producdo aumentou e ndo
exigterisco de desabastecimento. Em fun-
¢ao diss0, € necessario exportar o produ-
to, paraque ndo hgja uma super ofertain-
ternamente. | rritados, os produtoresdizem
gue se as medidas ndo forem suspensas,
0 horizonte do setor para o periodo 2007/
2008 pode ficar muito complicado.

PECUARIA: no forno

A batdha entre 0 governo e a cadeia da carne bovina ganhou
novos capitulos. Até o fechamento desta secéo as exportagdes con-
tinuavam suspensas, apesar damoderada baixa nos pregos da carne
no mercado interno e dos riscos que implica o ndo cumprimento de
contratos;jéestabel ecidos da CotaHilton. Cabe recordar queaadmi-
nistracdo do presidente Kirchner decidiu proibir as vendas externas
dacarne bovinaem marco desteano, o queoriginou umagrandecrise
entre o setor pecuario. A medida foi tomada para diviar a pressao
sobreo mercadointerno e provocar umaredugdo nospregos. A infla-
¢80 € um assunto que preocupa o governo. O problema, no entanto,

consiste nasferramentas usadas nahoradeimpor limitesnataxa. Foi
estabel ecida, a ém dos pregos maximosem cadaponto dacadeia, uma
novaescaaque proibe o abate de animais abaixo de 280 quilos. As
informagBes do mercado indicam que pode ser adotada aresbertura
gradua das exportagfes, assim como deve ser langado um plano
pecudrio de longo prazo no pais. A percepcao é de que os represen-
tantes do governo estéo convencidos da necessidade de manter
umaimagem dura e de dificil manipulacdo. As mesmas liderangas
politicas, entretanto, também ndo querem pagar o preco de perder a
CotaHilton. Até agora, asprojecdes mostram que as perdas chega-
riam aUS$ 1 bilhdo caso amedidasgamantidaaté o final do ano.

54 - JUNHO 2006




Manejo de
ENXURRADA em SPD

Denardin, J. E. e Kochhann, R. A. — Pesquisadores da Embrapa Trigo
E-mail: denardin@cnpt.embrapa.br; rainoldo@cnpt.embrapa.br

erosdo hidrica do solo é are-

sultante da interacdo dos fato-

res potencid erosivo da chuva,
suscetibilidade do solo aerosao, compri-
mento de rampa, declividade do terreno,
mangjo de culturas e préticas mecanicas
conservacionistas. Nessardlagao, o fator
potencia erosivo da chuva e as caracte-
risticastopogréficasdadrea(comprimen-
toderampaedeclividadedoterreno) for-
mam 0 componente energético capaz de
produzir eroso, e os fatores suscetibili-
dade do solo a erosio, mango de cultu-
ras e préticas mecanicas consarvacionis-
tas congtituem o componente dissipador
deenergia. A erosdo hidrica, assm inter-
pretada, é efetivamente o trabaho meck
nico resultante daenergiaincidentesobre
determinado solo, cuja agéo foi apenas
parcia mentedissipada.

Embora no sistema plantio direto
(SPD) o mangjo de culturas exergafun-
¢&o primordid na dissipacéo da energia
Capaz de desencadear O Processo erosi-
vo, halimites criticos em que essa efica
cia é superada, permitindo a ocorréncia
de erosdo hidrica. Assm, mantendo-se
constantes todos os fatores rel acionados
aeroso hidricae aumentando-se apenas
0 comprimento de rampa, tanto a inten-

sidade quanto a velocidade da enxurrada
produzidapor determinadachuvairéo au-
mentar, elevando o risco de erosdo. A co-

berturade solo, com plantasvivasou com
residuos culturais, apresenta potencia

parareduzir em aé 100% a energiaero-
siva das gotas de chuva, mas ndo mani-

dr o

e

Em SPD o mangjo de cultur

festaessamesmaeficaciaparadissipar a
energia erosiva da enxurrada que flui na
superficie do solo.

A partir de determinado comprimen-
to de rampa, a cobertura do solo terd o
potencia de dissipagéo de energia erosi-
va superado, permitindo a flutuacdo e o

.'::'

&
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as exerce funcdo primordial

na dissipacdo da energia que desencadeia a erosao

Qualidade e tecno
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PLANTIO DIRETO

transporte de restos culturais, bem como
a erosio laminar e a abertura de sulcos
sob a cobertura. Nesse contexto, qual-
quer prética conservacionista comple-
mentar capaz de manter o comprimento
de rampa restrito a limites em que a co-
berturade solo ndo percaeficacianadis-
sipacdo da energiaincidente, contribuira
automaticamente para minimizar o pro-
cesso de erosfo hidrica. Semeadura em
contorno, terraceamento, corddo vege-
tado, taipa de pedra, entre outros proce-
dimentos, sfo, reconhecidamente, préti-
casconsarvacionistas fi cazesparaaseg-
mentacgo do comprimento derampa. Fun-
damentalmente, para minimizar o efeito
erosivo das &guasdachuvae daenxurra-
da, éindispensave limitar aenergiaeros-
vadessesagentes, ou sgja, dissipar aener-
giacinéticadoimpactodasgotasdechuva
ereduzir aquantidade e avelocidade da
enxurrada.

Contudo, em decorréncia de obser-
vaghes empiricas, divulgadas por Martin
(1985), disseminou-se a idéa de que 0
sistemaplantio direto prescindiade préti-
casconservacionistascomplementaresde
manejo de enxurrada. Como consequién-
cia, num primeiro momento, no Plandto
Sul-rio-grandense, e, aseguir, nasdemais
regifes do Estado, com repercussio em
todo o Pais, desfez-se indiscriminada-

vacionigtas plenamente contextualizadas
na expectativa de acance de uma agri-
cultura irrepreensivel, mormente pelo
descaso com 0 manegjo das aguas super-
ficias, ou sga, pelaindiferenca relaiva
aos fluxos de energia e de matéria asso-
ciados a0 ciclo hidrol6gico, decorrente
do abandono de préticas conservacionis-
tas complementares.

Com base na magnitude do proble-
ma, agravado pela associada eroséo de
solutos, resultante da deposicao sstemé
tica de agroquimicos na superficie do
solo, tem sido observado, em lavouras
mang adassob Sstemaplantiodireto, com
fregliénciad armante, erosiolaminar eem
sulco, provocadas por falha da cobertu-
ra de s0lo e/ou por devada taxalquanti-
dade de enxurrada.

Objetivando minimizar efeitosdano-
sos decorrentes do problema instalado,
Denardinet a. (1998) validaram umaes-
trutura de terracos em nivel, com espa-
camentos vertical e horizontal sensivel-
mente maiores do que agqueles pratica
dos no preparo convencional. Parao di-
mensionamento dessa estrutura de ter-
racos, emprega-se 0 método do volume
de enxurrada esperado, aplicando-se o
programa computadorizado “ Terragos
for Windows’ (Pruski et d., 1996). O
método considera a chuva maxima es-

A cobertura de solo apresenta potencial para reduzir em

até 100% a energia erosiva das gotas de chuva

mente o terraceamento em lavouras con-
duzidas sob sistema plantio direto e ado-
tou-seasemeaduraparddlaao maior com-
primento dagleba, independentementedo
sentido do declive.

As causas determinantes dessas ati-
tudes tém encontrado argumentos na
substancial reducdo de concentracdo de
sedimentos sdlidos em suspensio naen-
xurrada, na percepcdo de ganho operaci-
ond de méguinas e implementos e na
economia de insumos agricolas, peare-
ducdo de operagies de remate de glebas
requerido em lavouras segmentadas por
terraceamento. Nesse sentido, é percep-
tivel que o incipiente conhecimento im-
plicado no processo de erosfo hidrica,
dominado pela grande maioria dos pro-
motores do sistema plantio direto, afetou
aimplementacZo de tecnol ogias conser-

perada, para tempos de retorno e dura-
¢ao estipulados, o tipo de solo, aveloci-
dade de infiltracdo bésica de &gua no
solo, adeclividadedo terreno, 0 manejo
de culturas e a altura do camalhdo do
terrago a ser construido, em fungéo
das condicdes topogréficas do terre-
no e do equipamento disponivel para
construcao.

A estrutura projetada e validada por
esse método foi instalada em uma la-
vourade 148,67 hectares, Situadano mu-
nicipio de Sarandi/RS, com as seguin-
tes caracteristicas. Latossolo Vermelho
Digtréfico tipico; textura muito argilo-
sg; topografia ondulada, com pendente
médiade 400 m de comprimento; decli-
vidade média de 11%; e mangjo da la-
voura sob sistema plantio direto, ha 12
anos, com rotacéo de culturasenvolven-

do sojaemilho, no verdo, etrigo, ceva-
da e aveig, no inverno. A precipitagdo
pluvia méxima esperada (130 mm em
24 horas para o tempo de retorno de 15
anos) foi calculada com base em dados
pluviais da estagdo meteoroldgica de
Passo Fundo/RS (Denardin & Freitas,
1982), eavelocidade de infiltragdo b&
sica de &gua no solo (68 mm h?) foi
determinada por meio de smulador de
chuvas (Barcelos, 1996).

Os terragos, tipo base larga em ni-
vel, foram projetados para dtura do ca
malh&o de 0,45 m edeclividade dapare-
de a montante de 0,20 mm™. O espaga
mento horizontal obtido variou de 110
m a40 m, respectivamente paradeclivi-
dades entre 0 e 4% e entre 14% e 20%.
O estabelecimento dos terragos deman-
dou sistemati zacdo do terreno, eiminan-
do-se vogorocas, canais escoadouros e
estradas inadequadas, resultando nain-
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corporacao de 12,94 hectares agriculté
veis. A estruturahidraulicaimplementa
dafoi considerada validada por ter su-
portado evento pluvia de magnitude su-
perior a0 esperado. A precipitagao pluvi-
a de 142 mm, registrada no dia 10 de
outubro de 1997, congtituiu chuva com
periodo de retorno de 25 anos (Pfafs-
tetter, 1957), superando o evento plu-
vial maximo projetado, que erade 130
mm, sem provocar danos ao sistema
implementado.

O amplo afastamento horizontal da
estrutura hidraulica estabelecida deter-
minou &reas entre terracos superiores a
40 hectares, contrapondo a percepcdo
deque prética conservacionistain-
duz expressivos pre uizos ao rendimen-
to operaciona de maguinas e deimple-
mentos e representa perdas de insumos
agricolas. Indubitavelmente, o progra-
macomputadorizado “ Terragosfor Win-

F o '::_. ';_.l . —
E . 'ﬁ o
Conforme o comprimento de rampa, a cobertura de solo
terd o potencial de disspacéo de energia erosva superado

dows’ é aplicavel no dimensionamento
de outras estruturas hidréulicas destina-
das a criar obstaculos ao livre escoa
mento superficial daenxurrada

Em adicéo a validacdo de terracos,
Como prética conservacionista redutora
de riscos de erosdo no sistema plantio
direto, Righes et a. (2002) estéo desen-
volvendo, em Passo Fundo, a tecnolo-
giamulching vertical. O mulching ver-
tical é constituido por sulcos transver-
sais a0 declive do terreno, com 7,5 cm
delargurae40cm deprofundidade, pre-
enchidos com restosvegetais, objetivan-
do, fundamentalmente, contribuir para
0 aumento dataxadeinfiltracao de agua
no solo e, conseqlientemente, paraare-
ducdo do defllvio superficial. O empre-
go dessa tecnologia, em principio, de-
vera ser indicado restritivamente a tal-
vegues de elevada concentracdo de en-
xurrada. Resultados preliminares, em

solo de textura argilosa e com 9% de
declive, ao apresentarem eficiéncia de
55% e de 74% de reducéo da taxa de
enxurrada, respectivamente para espa-
camentos entre sulcos de 10 m e de 5
m, visumbram a consolidacgo de uma
promissora tecnol ogia conservacionista
complementar para 0 manejo da enxur-
radaem sistema plantio direto.

Tanto o terraceamento, especia men-
te dimensionado para 0 sistema plantio
direto, como o mulching vertical, cons-
tituem técnicas indutoras da semeadu-
ra em contorno, préatica que torna as
linhas de plantas em eficazes obstacu-
los ao livre escoamento da enxurrada
que flui na superficie do solo, comple-
mentando o conjunto de técnicas con-
servacionistas que contribuem para a
gestdo dos fluxos de energia e de ma-
téria de origem hidrol6gica no ambito
dos agroecossistemas. =
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ACUCAR E ALCOOL

AGRIBUSINESS

Carlos Alberto Widonsck — carlosw@bmf.com.br

Perspectiva da safra do Centro-Sul

egundo a Uni&o da Agroindustria

Canavieirade Sdo Paulo (Unica),
até 27 de abril, 113 usinas haviam
entrado em operacao para a safra
2006/07 na regiao Centro-Sul, sen-
do 61 somente no Estado de S&o
Paulo, responsavel por 85% da pro-
ducdo da regi&o. Algumas consulto-
rias do setor estimam que essa safra
se aproxime de 423 milhdes de tone-
ladas, sendo 367 milhdes no Centro-
Sul e 26 milhdes no Nordeste. Quanto
ao mix de producdo, acreditam que
serdo destinados 49,5% a producéo
de dlcool e 50,5%, a producao de
acUcar. Os precos do aglicar no mer-
cado internacional, depois do movi-
mento de baixa quando do inicio da
safra brasileira, vem experimentan-
do um movimento de recuperacéo de
preco. Nabolsade NovaYork, o pri-
meiro vencimento atingiu a cotagdo
de US$¢ 17,50 libras-peso (no ano
+12,5%). Na bolsa londrina, aglcar

refinado, a cotacdo para o primeiro
vencimento (agosto/06) gira em tor-
no de US$ 464,00 por tonelada. Des-
de o inicio do ano, para esse venci-
mento, a variacdo foi positiva em
23%. Na BM&F os precos do acu-
car cristal, apesar da entrada da sa-
fra, no espago de um més, a varia-
¢do foi positiva
para todos os
vencimentos.
Para os venci-

Artigo redigido em 30/4/2006

nos vencimento futuros mais cur-
tos, maio e junho, as cotacdes per-
manecem acima dos precos prati-
cados no mercado avista. Nos ven-
cimentos maislongos, julho e agos-
to, pico da safra, as cotacdes ja si-
nalizam precos abaixo de R$
1.000,00/m3.

Volatilidade dos Pregos do Alcool

Vencimento agosto/2006

mentos julho,
setembro e no-
vembro a varia- v
¢do foi de 3,0%,
5,5% e 7,5%,

respectivamente. -
No & cool anidro, oo
apesar dos pre-

GOs estarem ca-

indo nas usinas ffffrges

para abaixo de
R$ 1.000,00/ms,
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ALGODAO

Plinio Penteado de Camargo — plinio@bmf.com.br

Artigo redigido em 15/5/2006

BBM registra maiores volumes de negocios para 2006

Conab realizou o 6° levantamento
de avaliagdo da safra 2005/2006
no periodo de 17 a 20 de maio, sendo
gue, no caso do algoddo, as conclu-
sbes ndo apresentaram diferencas sig-
nificativas em relacéo ao levantamen-
to anterior. A diminui¢do da érea plan-
tada, segundo o levantamento, foi de
328,8 mil hectares, ou 27,9%, resul-
tando em 850,6 mil hectares planta-
dos nesta safra. A producéo foi esti-
mada em 1.069,5 milh&o de toneladas,
menos 17,6%, representando diminui-
¢ao de 229,2 mil toneladas comparan-
do com a safra passada. No &mbito
mundial 0 ICAC, emrelatériodivulga
do em 1° de maio, estima para a proxi-
ma temporada uma producéo mundial
de 25,3 milhdes de toneladas, que sig-
nifica 2% amais que a atual safra.
Dejaneiro a abril do ano em curso,
no mercado disponivel regulamentado
pela Bolsa Brasileira de Mercadorias

(BBM), os registros de negécios au-
mentaram 34,74% comparado com o
mesmo periodo de 2005. Foram nego-
ciadas 561.056 toneladas neste ano,
contra 416.385 no mesmo periodo de
2005. Também no periodo sob andise,
as importagdes tiveram forte incremento:
de 4.205 tondladas para 41.936 neste ano.
Os registros de
negocios de ex-
portacéo também
tiveram aumento

—JuLe —0uTé

BM&F fecharam aUS$¢ 54,70/Ip para
o vencimento julho/06; US$¢ 55,30/
Ip paraoutubro/06; US$¢ 55,90/Ip para
dezembro/06; US$¢ 58,80/Ip paramar-
¢o/07; US$¢ 58,80/Ip para maio/07;
US$¢ 53,80/Ip para julho/07; US$E
54,90/Ip para outubro/07; e US$¢
55,70/lp para dezembro/07.

Meses de Vencimento do Contrato de Algodao

da BM&F

DEZ6 MAR7 — MAI7 —JuL? —out7 —DEZ7

de 31,34%. No

mercado interno

o indice ESALQ,

eml10demaio, foi

estabelecido em

R$ 1,24 por li-

bra-peso. Em 10

de maio, as co-
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Luiz Claudio Caffagni — Iclaudio@bmf.com.br

Estimativa de estoques finais recorde

e acordo com o 6° levantamento

daCompanhiaNaciona deAbaste-
cimento (CONAB) a &rea plantada de
soja 2005/2006 no Brasil caiu 4,7%, de
23,3 para 22,2 milhdes de hectares, com
destaque para Séo Paulo e Tocantins, que
tiveram quedas de 15,0 e 13,0%, res-
pectivamente. Apesar dessa queda, a
producdo brasileira apresentou cresci-
mento de 7,3%, passando de 51,4 para
55,2 milhdesdetond adas, explicado pela
maior produtividadedo RS. A médiana
cional passou de 36,6 sc/ha para 41,3
sc/ha, incremento de 12,8%.

A situagdo de insolvéncia pela qua
atravessam os sojicultores é explicada
pelos nimeros de custo de producéo
bem acima dos pregos de venda. Den-
trealguns precos deinsumos destacam-
se 0s aumentos no diesd, frete, fertili-
zantes e defensivos. Analisando os nd-
meros de custo de producdo e prego de
venda pode-se considerar que a renta
bilidade nasregidesdefronteiraestapre-
judicada, trazendo cada vez mais a ne-
cessidade dos produtores procurarem
instrumentos gerenciais de plang amen-
to e administracdo da atividade.

A fim de suavizar os problemas en-
frentados pelos sojicultores, 0 governo
federal anunciou, no dia 12 de maio, a
liberacdo de mais de R$ 1 bilh&o para
assegurar a PGPM (Politica de Ga-
rantia de Precos Minimos). Os re-
cursos serdo usados pela CONAB,
gue fara leildes de Prémio de Risco
e Opcdo Privada.

Em abril, o mercado futuro de soja
na BM&F negociou 4.396 contratos,
recorde para os meses de abril, apre-
sentando alta de 16,0% em relacéo ao
mesmo més de 2005. O volume acu-
mulado de contratos negociados em
2006 apresentou altade 21,3% em com-
paracdo com 0 mesmo periodo de
2005. No dia 11 de maio os contratos
futuros de sojafecharam o diaem US$
13,60/sc para julho/06; US$ 13,91/sc
para agosto/06; US$ 14,00/sc para se-
tembro/06; US$ 14,20/sc para novem-
bro/06; US$ 13,80/sc para marco/07;
US$ 13,90/sc para abril/07 e US$
13,90/sc para maio/07.

Orelatério do USDA, divulgado no
dia 12 de maio, trouxe a primeira esti-
mativa da producéo dos EUA para a
safra que estd em fase de plantio. Foi
estimada érea a ser colhida de 30,64
milhdes de hectares, 6,0% acima da
area do ano anterior e produtividade
estimadade45,6
sc/ha, que pode-
ré gerar produ-
¢ao de 83,8 mi-

Artigo redigido em 15/5/2006

darealizacéo de operacdes de com-
pra de soja futura do Brasil e da
Argentina, com garantia das Bol-
sas envolvidas. Essainiciativapode
atrair compradores chineses e con-
seglientemente aumentar os players
do mercado.

Evolucédo dos Contratos Futuros de Soja na BM&F
(1° de abril a 11 de maio de 2006)

IhGes de tonela-
das, 0,2% abai-
X0 da safra pas-
sada. Esses nu-
meros levam o
estoque final
para o recorde

de 17,7 mi-
Ihdes de tone-

@“

I ad as, 15 , 0% Fonte: BM&F [—uone  —uts

acima do ano
anterior.

A estimativaparaa producdo bra-
sileirafoi reduzida de 57 para 56,5
milhdes de toneladas na safra 2005/
2006. Os numeros da producéo ar-
gentina e chinesa permaneceram 0s
mesmos, com 40,5 e 18,3 milhdes
de tonel adas, respectivamente. O cli-
ma para o plantio norte-americano
esta se comportando de maneira
adequada e pode refletir em um pro-
cesso rapido e eficiente de cultivo.
Por outro lado, um cultivo rapido
gerao desenvolvimento homogéneo
das lavouras, elevando o risco de
ocorréncia de problemas climaéticos
fortes e pontuais, atingindo lavou-
ras com mesmo estégio vegetativo.
Essa incerteza pode trazer volatili-
dade e gerar oportunidades de fixa-
¢do de precos. Até o dia 8 de maio,
aslavouras norte americanas de soja
se encontravam com 18,0% da area
plantada, 1,0% abaixo da médiados
ultimos 5 anos e 8% acima dos da-
dos de 30 de abril.

Em abril a BM&F, em conjunto
com a Bolsa de Rosério (ROFEX),
organizaram umacomitivacom afi-
nalidade de contatar compradores
chineses e oferecer a possibilidade

Mapeamento
e cdlculo de
area com GPS

(51) 3024.7100

Av. Paenambuco, 1207 - Porto Alegre/RS
vendas@alicompgps.com.br
wwweallcompgps.com.be
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MILHO

BRASIL
Wilson Motta Miceli — wilson@bmf.com.br

0 mercado fisico e futuro

mercado fisico do milho vem ga

nhando maior liquidez devido aos
leilGes de PEP Eles fizeram com que o
preco do milho reagisse nas Ultimas se-
manas e, portanto, algumeas ingtituicdes
financeiras prolongaram as dividas dos
produtores. Dessaforma, o produtor ndo
tem a pressdo de venda e pode aguardar
um prego melhor. Um fator que vem di-
ficultando acomercializagao do cered é
0 cambio, que atravessou a barreirados
R$ 2,10 por ddlar, chegando a R$ 2,05
no dia 5 de maio, amenor cotacéo des-
de 12 de marco de 2001. A safra brasi-
leira de milho 2006/2007 est4 estimada
em 42,8 milhdes detoneladas, 8,8% aci-
ma da safra anterior, que foi de 39,3
milhdes de toneladas. Em rdlagdo a sa
frinha, as chuvas constantes até abril
foram benéficas para que houvesse um
bom desenvolvimento daplantagéo. Vale
a pena ressdtar que, de acordo com o
6° levantamento da Conab, a area plan-
tada para a segunda safra caiu 2% em

relacdo a2005, de 3,18 milhdespara 3,12
milhdes de hectares. Apesar da estimati-
va de &ea menor, a producdo da safri-
nha ter4 incremento previsto de 19%.
Os contratos futuros de milho negoci-
ados naBM&F fecharam, no dia 11 de
maio, em R$ 15,13/sc para maio/06;
R$ 16,33/sc para julho/06; R$ 16,60/
sc para setembro/06; R$ 16,98/sc para
novembro/06;
R$ 17,45/sc para
janeiro/07 e R$

Artigo redigido em 15/5/2006

de milho com vencimento em maio/
06 alternou periodos de ata volatili-
dade, como em 12 de abril, com 2,5%
ao dia e de baixa volatilidade, como
em 3 de maio, com 0,7% ao dia.
Quanto mais préximo o contrato fu-
turo de milho se aproxima do perio-
do da safrinha, a volatilidade tende a
aumentar.

Evolugao dos Contratos Futuros de Milho na BM&F
(1° de abril a 11 de maio de 2006)

17,50 paraoven-
cimento marco/
07. O mercado
fisico, no dia 10
de maio fechou
em Campinas a
R$ 15,75/sc e
em Paranagua

RS /saca de 60 kg
-

foi cotado a R$
16,95/sc. A vola-

tilidadediariado
contrato futuro

CAFE

Cendrio de indefini¢do no mercado

ritmo das negociacGes é lento,

devido aum pos cionamento de cau-
tela em funcdo da escassez do produto
no disponivel, diada a expectativa quan-
to a chegada da nova safra (2006/2007).
A Conab divulgou uma segunda previ-
s20, de 40,6 milhdes de sacas de 60kg,
menor que a primeira estimativa, porém
23% superior a safra anterior. Com a di-
vulgacdo, aOrganizacéo Internaciona do
Café (OIC) revisou a safra globa 2006/
2007, que deve ser de 120 milhfes de
sacas, representando um aumento de
12,6% frente a Ultima temporada. No
mercado fisico, a cotacio média da saca
de 60kg do café ardbica — bica corrida,
tipo 6, no sul de Minas Gerais—aé o dia
26 de abril acumula baixade 1,23%, em
relacdo amargo. A quedaé motivadapea
proximidade da safra2006/2007. NaNy-
bot, o primeiro vencimento (maio/06) re-
cuou 5% em margo, e em abril, até o dia
26, subiu 2%. Dessa forma, até 26 de

abril, as cotagdes dos contratos futuros
na BM&F encerraram-se em US$
127,50/saca para maio/06; US$ 132,30/
sacaparajulho/06; USS$ 135,60/sacapara
setembro/06; US$ 139,70/saca para de-
zembro/06 e US$ 149,90/sacaparao verr-
cimento sstembro/07. Na Nybat, as cotar
¢Oes de fechamento foram: US$¢ 109,00/
Ip para maio/06;
US$¢ 111,50/1p
para julho/06;

4,00%

Wilson Motta Miceli — wilson@bmf.com.br
Artigo redigido em 30/4/2006

06, negociado na BM&F, nas Ultimas se-
manas, Stuou-seentreo maximo de 3,89%,
em 25 de abril, e 0o minimo de 3,06%, em
30 de marco. Essa volatilidade vemn ocor-
rendo devido a0 momento de indefinico
gue 0 mercado passa, motivada pdaecas:
sez do produto no mercado fisico e pda
proximidade da chegada da nova sifra

Retorno Diario do Contrato Futuro do Café Arabica

Vencimento maio/2006

US$¢ 114,25/Ip
parasetembro/06;
US$¢ 117,65/1p
para dezembro/
06; US$¢ 126,90/
Ip para o venci-
mento setembro/
07. Oretornodia

3,00%

2,00%

1,00%

0,00%

-1,00%

2,00%

-3,00%

-4,00%

rio dos pregos do rEra—
contrato futuro do $ 88 3¢
café arébica de
vencimentomaio/
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FLASH

21° Semindrio COOPLANTIO

uxiliar o produtor rural nabusca de alternativas que

melhorem o retorno econdmico dos investimentos
nas propriedades € um dos principais objetivos do painel
Rentabilidade - o desafio do agronegdcio, marcado para
o0 dia 20 de junho, durante o 21° Seminario Cooplantio.
O evento é promovido pela Cooperativa dos Agriculto-
res de Plantio Direto (Cooplantio) e ocorre de 19 a 21
de junho, no Centro de Eventos do Hotel Serrano, em
Gramado/RS. Tema do Seminério deste ano, o painel iy
trara especialistas que dardo orientacdes sobre estraté-
gias paraelevar arentabilidade das lavouras e garantir o
crescimento da atividade.

O consultor da Safras & Cifras, Cilotér Iribarrem
(foto), sera um dos pal estrantes. Segundo Iribarrem, so-
mente a elaboracéo de custos ndo basta hoje para garan-
tir aviabilidade do negécio. O produtor precisa planejar
investimentos, estimar capacidade de pagamento, redu-
zir capital imobilizado e desenvolver sistemas de geren-
ciamento. “Gestdo ndo é so produzir. O produtor tem
gue aprender a gerenciar.”

CREIRLL T LARLA
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illy abre inscricées para 16° PREMIO

P romovido anualmente
pelatorrefadoraitaliana
illycaffe, o ‘Prémio Brasil
de Qualidade do Café para
Espresso’ inicia as inscri-
coes para a 162 edicdo, en-
treosdias 19 dejunho e 21
de setembro. O concurso
distribuiramaisde US$ 100
mil aos 50 finalistas, além
de premiar também os
classificadores quetiverem
mais amostras aprovadas.
Para participar do prémio,
s80 aceitos gréos da espé-

cie Coffea arabica, prepa-
rado por via seca (café na-
tural) ou por viaumida(ce-
reja descascado ou despol -
pado). Além disso, os gréos
devem atender as seguintes
especificagdes: café tipo 3
para melhor (com no méa&
ximo 12 defeitos), peneiras
16 ou acima, e vazamento
maximo de 2%. O teor de
umidade aceitavel é de, no
maximo, 11%.

A selecdo paraaescolha
dos melhores cafés sera fei-

ta por meio de testes com
raiosinfravermelhos, equipa
mento de ultravioleta, mapa:
dora de classificagéo do
gréo, quanto ao aspecto,
seca, cor, tipo, teor de umi-
dade, torracdo e qualidade da
bebida com degustacéo para
espresso. As amostras ins-
critas no concurso devem
conter 1.500g de café e se-
rem enviadascom afichade
inscri¢do, devidamente pre-
enchidaeassinadapelo pro-
dutor, juntamente com o

nome do classificador. Se-
réo aceitos lotes de no mi-
nimo 100 e maximo de 600
sacas com asindicagles aci-
ma. O total de mais de US$
100 mil da premiagdo sera
dividido em US$ 30 mil para
o primeiro colocado, US$
20 mil parao segundo, US$
10 mil para o terceiro, US$
5 mil para o quarto, US$ 3
mil para o quinto e US$ 1
mil do sexto ao décimo co-
locado. Informages: (13)
3219-2780.

RUMO aos 36 anos

Coamo, maior cooperativa da Améri-
ca Latina, recebe atualmente cerca de

3,3% de toda a producéo nacional de gréos e
fibras e 17% da safra paranaense. Ha 35 anos,
completados no final de 2005, davainicio ao
sonho de 79 agricultores pioneiros, que seuni-
ramaagir positivamente naconstrugdo de seus
objetivos. A cooperativa esta cada vez mais
organizadaeforte, colocando adisposicéo dos
seus cooperadostudo o que el es precisam para
0 sucesso na sua atividade, desde o plantio
atéacomercializacdo. A cooperativacontahoje
com quase 20 mil associados.
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Jacobsen ASSUME presidéncia da ANOTE Ai

Abrapa Surgem ) Entre 5 e 8 de junho

Associagdo Brasileira de Produtores de Algodéo (Abra- H

pa) tem novo presidente. Jodo Carlos Jacobsen Ro- 4 vlverizadores gcon_tleg:e 3 I\S/O_Congrgsso
drigues (foto), produtor no oeste baiano, assumiu o car- STARA t razl e|Ero € 0a, noE en-
go para o biénio 2006/2007 em cerimOnia realizada em . t:)c; gm f%?%%?ﬁ:ngveg;
Brasilia/DF no inicio de maio, num evento que reuniu Stara, fabrican- o abordatoss
empresarios, liderancas classistas e politicos. No seu dis- tededistribuido- erT?sastererp ealfd dosstao
curso, Jacobsen lembrou que os juros altos “s&0 o ini- res, plainas, nivelado- pertinentesarea’idade atu-

migo principal” da agricultura brasileira. “Precisamos
baixar”, solicitou, entre outros pedidos de mudanca,
como a flexibilizacdo da legislacéo trabalhista, visto as
peculiaridades do campo em relagdo as cidades. “Na&o
podemos desligar o pé de algodéo e esperar a crise
passar”, comparou. Também falou em “marketing forte
no mercado internacional” paraincrementar as vendas
externas do algod&o brasileiro.
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ras e outros equipa
mentos agricolas, se-
diada em N&o-Me-
Toque/RS, passatam-
bémaproduzir pulve-
rizadores, com mar-
caprOpriaapartir do
rompimento da joint
venture com a aema
Amazone. As duas
produziam conjunta
mente, na planta da
empresa brasileira
no municipio gau-
cho, pulverizadores
com a marca Stara
Amazone, queagora
passam a se chamar
somente Stara.

Segundo o diretor
interno de vendas
da empresa, Rolnei
Chaves, pela parce-
ria os equi pamentos
tinham 70% das pe-
cas importadas e
30% nacionais, pro-
porcdo que devera
se inverter. A pro-
ducdo deve comegar
ainda este ano, e a
empresa nao tem
previsdo de unidades
a serem fabricadas.

Massey Ferquson de Jornalismo: A GRANJA na final

al da soja, em nivel nacio-
nal e mundial, e tem a pre-
tensdo de abordar aspectos
importantes de cada seg-
mento desta cadeia produ-
tiva, incluindo os que atu-
am antes da porteira (insu-
mos, maquinas eimplemen-
tos), dentro da porteira (ma-
nejo dastecnologiasde pro-
ducdo e de gestdo) e depois
daporteira (transporte, pro-
cessamento e comercializa-
¢ao). Informacgbes (43)
3371-6336.

Nos dias 12,13 e 14 de
junho acontece o curso Tec-
nologia de Processo Pos-
Colheita de Frutas e Hor-
talicas, na Feagri/Unicamp.
Entreostemasa serem dis-
cutidos estdo: a importan-
cia dos cuidados no manu-
seio pés-colheita de frutas
e hortalicas, resfriamento,
embalagem e pesquisas de-
senvolvidas. | nformacdes
(19) 3788-1043.

O 5° Congresso Brasilei-
ro de Agribusiness acontece-
ra de 1° a 2 de agosto, no
Hotel Gran Médlia, em Sao
Paulo/SP. Com o tema “ Ba-
ses para o Futuro”, o con-
gresso érealizado pela Asso-
ciacdo Brasileira de Agribu-
siness (Abag). O evento con-
tara com oito palestras, to-

dascomdebates, sobrediver-
sificacdo e sustentabilidade,
integracéo (lavoura e pecu-
aria, alimento eenergia), ce-
nario macroeconémico, in-
fra-estrutura, financiamento,
sanidade e cenario politico.
InformagBes (11) 5181-2905.

A revista A Granja é duplamente finalista da quinta edicéo do tradicional Prémio Mas-
sey Ferguson de Jornalismo: os trabalhos “ Transgénicos. geneticamente aprovado”,
dajornalista Cristine Pires, e “ Semente: origem do lucro ou prejuizo”, do jornalistaLean-
dro Mariani Mittmann, sdo duas das trés finalistas na categoria Revista. Ha ainda as cate-
gorias TV, Internet, R&dio e Jornal. O anlincio da reportagem vencedora ocorre em 19 de
junho. A edicdo deste ano teve a participacéo total de 118 jornalistas e 228 trabalhos. A
revista A Granja tenta o bicampeonanto, visto que no ano passado uma reportagem de
Cristine Pires foi a vencedora.
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Cevada CERVEJEIRA de porte ando
— . B

A BRS195éaprimeira
cultivar de cevadacervejei-
ra de porte ando recomen-
dadaparaproducéo no Cer-
rado, apos registro em
2005. Essa cultivar, desen-
volvida pela Embrapa Tri-
go (Passo Fundo/RS), foi
registrada para cultivo na
Regido Sul em 2000 e apds
varios anos de pesguisaem
melhoramento e manejo da
culturafoi selecionadapara
cultivo no Cerrado. No
Programa de Pesquisa de
Cevada para éreas de Cer-
rado, a Embrapa Cerrados
e a Embrapa Trigo, intro-
duziram germoplasma de
diversas origens e selecio-
naram a cultivar BRS 195,
em raz&o do seu excelente
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Divulgacao

desempenho. As principais
caracteristicas daBRS 195
s80: duas fileiras de gréos,
ampla adaptacdo, alto po-
tencial produtivo, qualida-
dedotipo cervejeiro ecom-
petitividade em relagdo as
demandas dos agricultores,
e aos padrbes exigidos pela
industriade malte. A varie-
dade é recomendadaparao
Distrito Federal, Goias e
Minas Gerais (atitudes aci-
ma de 800m) em sistema
irrigado. Os melhores re-
sultados sdo obtidos em
semeaduras realizadas en-
tre 10 a 30 de maio, com
populacbes de planta va-
riando de 250 a 300 plan-
tas emergidas por metro
guadrado.

INSETICIDA para batata, feijdo,

meldo e fomate

Apbs excel ente desempenho no segmento da soja, a
Bayer CropScience lanca o inseticida Connect para as
culturas de batata, feijdo, meldo e tomate. O Connect é
umaferramenta eficiente para o controle deinsetos que
infestam as lavouras e comprometem a produtividade
durante as safras. E composto por dois ingredientes
ativos pertencentes a grupos quimicos diferentes, o que
reduz a resisténcia das principais espécies de pragas
gue afetam as lavouras como pulgéo-verde e vaquinha
verde-amarelanabatata; mosca-brancae vaguinhaver-
de-amarelanofeijao; pulgdo-verde, tripese mosca-bran-
ca no meldo; e, tripes e mosca-branca no tomate. O
Connect éindicado paraa utilizacéo preventivaou logo
gue é constatado o aparecimento dos insetos que cau-
sam danos significativos nos frutos produzidos.

Unidade para pesquisa em

AGROENERGIA

Paraampliar apesquisa
na producdo de combusti-
veisfeitosapartir derecur-
sos renovavels, foi criada
mais a unidade Embrapa
Agroenergia. “Com aspes-
quisas em agroenergia va
mos mudar a estrutura
energética do planeta. Ne-
nhum pais do mundo tem
gente, terra e clima capaz
de fazer essa transforma-
¢docomooBrasl”, disseo
ministro da Agricultura,
Roberto Rodrigues.

A unidade tera duas
bases. Umaddasseraarede
de agroenergia formada pe-
los profissiona's que atuam
nas unidades descentrali-
Zadasdaempresae por ou-
tros 20 pesquisadores que
serdo contratados para
atuar especificamente na
area. A outra serdo unida-
desdeimplementacéo, uma
em cada regido do Pais,
gue vai envolver uma ne-
gociagdo com os Estados
€ municipios.

0 universo agricola em LIVRO

A Syngentalancou o li-
vro ATerrana Terra. Arte
e reflexd@o estdo reunidas
nas 130 péaginas do livro,
produzido pela empresa e
pela Abooks. O livro ére-
sultado de rigorosa pesqui-
sadeimagense selegdo cri-
teriosa de temas relaciona-
dos a cadeia produtiva na
agricultura e sua relacéo
com as forcgas da natureza.

Em capa dura, edicéo
deluxo, Terrana Terrafoi
lancado naLivraria Cultu-

TERRA

ra, no Conjunto Nacional,
em Sao Paulo/SP. Os 14
artigos rellnem autores
como Francisco Grazia-
no, José Carlos Cafundd,
ministro Roberto Rodri-
gues, Romeu Kiihl, Cé-
lio Moreira, Dario Mino-
ru Hiromoto, Edvaldo
Cia, Eberson S. Calvo,
Erivelton Sherer Roman,
Jodo Baptista da Silva,
José Braz Matiello, José
Erasmo Soares e José
Paul o Stupiello.
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NOVIDADES NO MERCADO

ROCADEIRA Topa Tudo

= A novatratorogadeira Roland H
- 001 chega ao mercado, for-
=™ te, robusta, pratica e muito
eficiente. Foi dese-
nhadaparaoster-
renos brasileiros.
A Roland HOO01,
conhecida como
Topa Tudo, é capaz de cortar desde
um matagal até a grama do jardim
mais esmerado. Trabalha no terreno
mais acidentado da mesma forma que
num parque perfeito, e também tém a
vantagem de poder ser consertada por
qualquer mecanico e suas pegas serem
improvisadas seasituagdo exigir, coisa
impensavel para seus competidores.

Agrosud — BR 472 - km 586
Uruguaiana/RS.
Site: www.rolandh.com

Pulverizador com barras FRONTAIS

A Metal Busch acabadelancar o Pul-
verizador Power Jet Automotriz 4x4. Um
equipamento moderno de extrema ver-
satilidade, flexibilidade e seguranca. De-
senvolvido com barras frontais de 22
metros, totalmente hidraulicas, que pro-
porcionam melhor visibilidade e contro-
le por parte do operador, possibilitando
assim uma operacao mais rapida e €fi-
caz. Cabine ampla com ar condiciona-
do, capacidade de 2.500 litros no tanque : S .
principal, motor 4 cilindros turbo de 130 cv, atura de véo livre de 1,35 metros,
suspensao nas quatro rodas, freio a disco, velocidade de aplicacdo de até
18 km/h e o Unico do Brasil com tragdo mecanica nas quatro rodas e direcional
no eixo dianteiro e traseiro, s80 as principais caracteristicas do automotriz.
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Busch Industria e Comércio Ltda— Rua Henrique Teodoro Schultz, 682,
Carazinho/RS. Fone (54) 3330-2350. Site: www.metalbusch.com.br

Maior produtividade
na COLHEITA da cana

A John Deere esta lancando a co-
Ihedora modelo 3510, com uma série
deinovagdestecnol 6gicas que propor-
cionam um salto da produtividade na
colheita da cana. Com a nova colhe-
dora, a marca e as cores da John
Deere passam a ser incorporadas
também nalinha de sistemas para a
cana-de-aclcar, que levava a mar-
ca Cameco. A colhedora 3510 tem
motor John Deere projetado para uso
agricola e inovagdes que garantem fa-
cilidade de manutencao, baixo nivel de
perdas e alto rendimento, 20% superi-
or ao das tecnologias disponiveis no
mercado até entdo, mesmo em cana
viais de primeiro e segundo corte e
com cana deitada e entrelacada.

John Deere — Avenida Engenheiro
Jorge A. D. Logemann, 600, CEP
98920-000, Horizontina/RS. Fone
(55) 3537-5000.

Divulgagédo

Pulverizador turbo ATOMIZADOR

A Montanalancou naAgrishow o Turbinado Twister, voltado afruticultura.
A nova turbina de 1500 litros, pulverizador tipo turbo atomizador, é fabricado
na unidade de Fraiburgo/SC. O desenho da Twister foi desenvolvido para au-
mentar a eficiénciadas operacbes de aplicacdo de defensivos quimicos e aduba-
cao foliar paraafruticultura. O sistemade assisténcia de ar € inovador, com um
ventilador de grande vazéo, do tipo axial e hélice fixa. O equipamento possui
comando de pulverizacdo de Gltima
geracao capaz de suportar sem pro-
blemas altas pressoes de trabalho e
defacil regulagem.

Pulverizadores Montana — Rua
Francisco Dal Negro, 3400, CEP
83025-320, Sao José dos Pinhais/
PR. Fone (41) 2102-0200.

Divulgacao

Solu¢dio para sistema HIDROSTATICO

O sistema hidrostético Rexroth dispensa embreagem, caixa de cambio, car-
dans, diferencial, reducéo final e mancais de roda. Através dele é possivel uma
montagem livre dos componentes proporcionando melhor layout da maquina,
acionamento totalmente reversivel sem necessidade de passar pela posicéo zero.
O tamanho do reservatério € reduzi-
do, pois é dimensionado em funcdo
dabombade carga. O sistema éideal
paraaplicacdes naareaagricola, como
pulverizadoresautopropelidos, colhei-
tadeiras de graos, café, cana, €tc.

— - oy

Bosch Rexroth Ltda — Avenida
Tégula, 888, CEP 12952-820. Ati-
baia/SP. Fone (11) 4414-5719.

Divulgacao
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Manejo e Conservacgao
do Solo e da Agua

O manejo do solo consiste na combinagao de praticas utili-
zadas com o objetivo de condicionar maiores colheitas. A con-
servagdo do solo, por sua vez, consiste no uso da terra dentro
doslimites de viabilidade econémica, mas, resguardando-o con-
tra o empobrecimento ou esgotamento pela erosdo, trabalhos
inadequados ou qualquer tipo de uso indevido, ou falta de
protecdo aterra, que resulte na diminui¢do da sua produtivida-
de. Desse modo, para se manejar os solos de forma conserva-
cionista sdo necessarios conhecimentos diversos em &reas
distintas, os quais devem ser empregados conjuntamente. O
manejo do solo envolve diretamente o manejo de culturas em-
pregadas em diversas praticas de controle da erosdo.

A erosdo do solo, hidrica ou edlica, é a principal respon-
savel pelos processos de degradagdo em sistemas agropecu-
arios, eresultanaperdado maisvalioso patriménio: osrecur-
sos haturais do solo e &gua, essenciais a vida em todos ni-
veis. Apesar de ser o Brasil um Pais de dimensdes continen-
tais e que ainda possui aproximadamente 90 milhdes de hec-
tares aptos a serem incorporados ao sistema produtivo, cer-
ca de 16 milhdes de hectares em nosso territério ja se torna-
ram improdutivos em decorréncia do manejo intensivo eina-
dequado do solo.

O profissional da conservagéo do solo e da dgua pode atu-
ar em diversas areas, dependendo de sua especialidade/aper-
feicoamento. Na agricultura, diante da crescente demanda por
alimentos produzidos de forma sustentavel e do contingente
populacional a ser abastecido, o conhecimento sobre como
manejar adequadamente solo e dgua adquire maior relevancia
e deve ser aplicado a todas as espécies cultivadas. Sistemas
de producdo sob semeadura direta e cultivos consorciados,
entre outros, constituem campos de atuacdo pertinentes ao
profissional de manejo e conservacao. Além da agropecudria,
existe a possibilidade de atuagéo na area ambiental, que acima
do enfoque quantitativo, trata a conservacdo em seu aspecto
qualitativo: manejo de bacias hidrogréficas; tratamento de eflu-
entes agroindustriais; praticas de florestamento e refloresta-
mento; recuperacdo de &reas degradadas; manejo de insumos
de forma sustentavel, particularmente defensivos agricolas;
mais recentemente, no desenvolvimento e aplicagéo de tecno-
logias despoluidoras, como bio efitorremediacéo; além daim-
plantacéo das diversas medidas de conservagdo de caréter ve-
getativo, edafico e mecénico. Em todas essas areas enquadra-
se o perfil do profissional de manejo e conservagao.

Féabio Ribeiro Pires, frpires@fesurv.br - Ds. Fitotecnia/Manejo de
Culturas e Solo e Conservacio de Solos e da Agua
Prof°. Curso de Agronomia — FESURV - Universidade de Rio Verde/GO

GERENCIAMENTO DA CAFEICULTURA
19/06 a 23/06
Setor de Extensao - FAEPE/UFLA
Coordenador : Prof°. Ricardo de Souza Sette
Objetivo: Com um enfoque pratico o curso pretende capacitar os participan-
tes para a administracéo profissional com base no planejamento, execugao e
controle rigido de todas as etapas do processo de producao.
Local: Universidade Federal de Lavras (UFLA)/MG
E-mail: www.cursospresenciais@ufla.br
Website: http://www.faepe.org.br/extensao - Fone: (35) 3829-1809/ 3829-1823

CURSO DE ATUALIZA(;AO “MODELAGEM DA DINAMICA DA MATERIA
ORGANICA DO SOLO”
19/06 a 30/06
Departamento de Solos e Nutricdo de Plantas

Capacitar e atualizar o conhecimento cientifico sobre a composicédo e estru-
tura dos principais compartimentos organicos do solo, com vistas as suas utiliza-
¢Bes em modelos de simulacdo da dindmica da matéria organica do solo sob
ecossistemas naturis tropicais e modificados pelo uso agricola.
Local: Centro de Informatica na Agricultura (CIAGRI) ESALQ/USP - Piracicaba/SP
Informagdes: Departamento de Solos e Nutricdo de Plantas
Sra. Flavia Morales (fmorales@esalg.usp.br)
Fones: (19) 3429-4171/3429-2114 Fax: (19) 3434-5354

| SEMINARIO INTERNACIONAL SOBRE MUDANCAS CLIMATICAS E
SEUS IMPACTOS NA AGRICULTURA
21/06 a 23/06
Universidade Federal de Vigosa/MG
Temas: Mudancas Climéticas e Agricultura: Necessidades e Desafios; Mode-
los Climaticos Globais e Regionais; Cenarios do IPCC e downscaling; Modelos de
Crescimento de Culturas; Zoneamento Agroclimatico; Experimentos de Campo
Local: Auditério da Biblioteca Central da UFV
Informacdes e Inscricdes pelo e-mail: met@ufv.br
Site: http://www.cpd.ufv.br/intranet/eventos/climaticas/index.asp
Fone: (31) 3899-1859

OFICINA DE APLICAGAO DE GPS DE NAVEGAGAO NA AGRICULTURA
08/07

Departamento de Engenharia Rural - Prof°. Dr. José Paulo Molin

Objetivo: Apresentar o funcionamento dos sistemas de navegacdo global
por satélite e trabalhar com técnicas de receptores de navegagdo e softwares
para a manipulagdo de dados, especialmente voltados para aplicagcdes de cam-
po, como demarcagao de perimetros, monitoramentos e amostragens.
Local: Departamento de Engenharia Rural
Informagdes: FEALQ - Av. Centenario, 1080 - Bairro Sdo Dimas — Piracicaba/SP
Contato: Maria Eugénea ou Luis Rafael
Fones: (19) 3417-6604/3429-4438 Fax: (19) 3422-2755 - internet: www.fealqg.org.br
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Os curriculos estédo
dispostos da

seguinte forma:

» Nome

» Area de atuag&o/Locali-
dade de atuagdo

» Endereco do

curriculo completo

Procuram

» RENATO SOUTO BATISTA
Agronomia/Todo Brasil
www.agranja.com/cv/
cv86.pdf

» THIAGO SOETHE RAMOS
Técnico Agricola/RS,
SC, PR, SP, RJ
www.agranja.com/cv/
cv84.pdf

» NEIJOSE MORAES PIRES
Técnico Agropecuéario/
PR

Estagios / Empregos

www.agranja.com/cv/
cv83.pdf

» DANIEL MASSAFRA
MIRON

Agronomia/RS, SC e
PR
www.agranja.com/cv/
cv80.pdf

» FELIPE FERREIRA

LEVIEN

Agronomia/RS
www.agranja.com/cv/
cv77.pdf

» TICIANAFERNADES DIAS
Técnico Agricola e

Téc. Florestal/SP
www.agranja.com/cv/
cv76.pdf

» JORGE AUGUSTO
BENETAO

Técnico Agricola/PR, SP
www.agranja.com/cv/
cv73.pdf

» CAMILA PELIGRINOTTI
TAROUCO

Graduada em Agrono-
mia/RS
www.agranja.com/cv/
cv71.pdf

» CELSO FERNANDO
BOLONHA

Técnico em
Agropecuaria/PR, MS
www.agranja.com/cv/
cv70.pdf

» LUCAS PRUDENTE
CORREA

Graduado em Agrono-
mia/Todo o Brasil
www.agranja.com/cv/
cv69.pdf

» DAYANE CRISTINA
ROSADEALMEIDA
Técnico Secagem e
Armazenamento de
Gréos e Sementes/MT

www.agranja.com/cv/
cv68.pdf

» RAQUEL
ALBUQUERQUE SOUZA
Engenharia Florestal/
SP (concluido)
www.agranja.com/cv/
cv67.pdf

» DION REBERT COSTA
Técnico em
Agropecuéria/GO
www.agranja.com/cv/
cv66.pdf

» PAULO DENIS MENEGAT
Tecnologia
Agrozootécnica/RS
www.agranja.com/cv/
cv65.pdf

» MATEUS MARQUES
BUENO

Engenharia Agricola e
Ambiental/MG

(5° Periodo)

Para visualizar os curriculos completos, acesse www.agranja.com no link curriculum

www.agranja.com/cv/
cv64.pdf

» DANIELLE CRISTINA
TAQUES AMORIM
Tecnologia de
Alimentos/MT
www.agranja.com/cv/
cv63.pdf

» JOEL GILVANI KUNRATH
Técnico Agricola/MG,
MS, SP
www.agranja.com/cv/
cv6l.pdf

» MAURICIO FERRONATO
Técnico Agricola/RS
www.agranja.com/cv/
cv60.pdf

» MOISES EVANDRO
KUSSLER

Técnico em
Agropecuéria e Agrono-
mia/Regido Sul do Brasil
www.agranja.com/cv/
cv59.pdf

Para incluir seu curriculo, anunciar ofertas de empregos ou estagios,

contate marcelo@agranja.com (area restrita a assinantes)
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ClassiRural

Anuncie facil pela internet pelo valor de R$ 70,00
até 150 caracteres - classi@agranja.com

Ligue para anunciar: (51) 3232-2288

- www.agranja.com

AGROPECUARIAS

Empresa Pilger Central de
Abastecimento Agropecuérios
Matriz, fone: (51) 3697-1155.
Rua Afonso Kerber, 190
Brochier/RS. Filial, fone: (51)
3632-2244. Rua Apolinario de
Moraes, 960 - Montenegro/RS
Racdes Nordeste, Mais
Leite Mais Lucro. Av. Gov.
Muniz Falcéo, 600. Fone (82)
3531-1138 e (82) 3531-1225
Batalha/AL

Moinho Planalto Ltda:
Venda de milho, sorgo,
racBes para gado, frango
e suinos. Trabalhamos tb
com a comercializagédo
de trigo. Contato com
o Sr. Cleidson, fones: (62
3271-2918/8411-7294.
Alameda Progresso,
1063 - Goiania/GO

abanha Primavera: Criacao
de Ovinos lle de France,
marca sivolc. Contato com
Sr. Clovis José pelo
fone: (49) 3245-0121
Curitibanos/SC

Dorper e Boer: Venda de
matrizes e reprodutores PO
da fazenda pioneira destas
racas, visite 0 nosso site
www.fazendajatai.com.br
Fone (74) 9966-2012
Salvador/BA

Escritorio do Zé Divino:
Compra e venda de bovinos
em geral. Contato com Sr.
José Divino de Freitas ou
Sr. Marcos Freitas, fones:
(64) 3659-1344/ 9954-5634.
Rua 21 de julho, 27 centro,
CEP: 75810-000 ltarum&/GO
Fazenda Brumagil: Venda
de reprodutores Nelore,
Padrédo, Mocho e Blonde.
Contato com Sr.Gilson pelo
fone: (49) 3353-3333
Xaxim/SC

Fazenda Sertania - Ovinos:
Dorper e Santa Inés, e-mail:
pgertner@yahoo.com.br

Tudo para
Agricultura e Pecuaria

ADUBOS MANAH
RAGCOES SUPRA
Produtos Agropecuarios
em geral

Av Duque de Caxias, 275
CEP 98930-000
Tucunduva/RS

E-mail:
zeferino@terra.com.br
Fone : (55) 3542.1052

Fone: (77) 9116-8638
Riach&o das Neves/BA
Fazenda Vida Nova -
Caprinos: Anglonubianos,
Boer e Canindé, e-mail:
pgertner@yahoo.com.br
Fone: (71) 9148-7781
Tucano/BA

Aviacao Agricola Gaivota Ltda:
Proprietérios Fernando e
Marcos Morandi. Ativa em
todo Brasil no ramo de pul-
verizagdo, semeadura, adu-
bagéo aérea e combate a
incéndio. A empresa possuli
cinco aeronaves turbo-hélices,
sendo 0 maior com capaci-
dade para 2.800 litros. Con-
tatos, fone (43) 3273-1452
no Parand; fone (65) 3383-
1454 no Mato Grosso; fone
(69) 3321-1099 em Ronddnia.
Aviopegas Comeércio Aero-
nautico Ltda: Revenda de pro-
dutos Spraying Systems e
vendas de aeronaves agrico-
las e comerciais. Repres. Air-
Tractor para o Brasil. e-mail:
jeroni@terra.com.br;
Fone/Fax: (11) 6221-2665
Rua Major Caetano da Costa,
176 - S&o Paulo/SP

CONTROLE BIOLOGICO

ECCB - Empresa g/produz

e comercializa Inoculantes
para controle bioldgico de
doencas de plantas,
Trichodel; e-mail:
ecch@ecch.com.br. Fone:
(54) 3212-5140
Caxias do Sul/RS
JCO Industria e Comércio de
Fertilizantes Ltda: Controle
Bioldgico (Trichoderma),
Assessoria Agrondmica - Site:
www.jcofertilizantes.com.br
Fones: (77) 3612-0619 e
(77) 3613-2932
Barreiras/BA
IMOVEIS
Sandro Roberto de Campos:
Escritério de Advocacia,
assessoria na compra e
venda de imoveis rurais
em Tocantins. Contato fo-
nes: (63) 3214-4828/(63)
9961-4645 - Palmas /TO
Vendo Fazendas, areas
rurais para agricultura e ma-
nejo de florestas; e, iméveis
comerciais em toda Amazo-
nia, Rondodnia e Acre. Conta-
to com a Sra. Luciani Alves
de Mello, e-mail
luciani.mello@hotmail.com
ou fones: (69) 8406-0537
ou (69) 3229-0998 -
Porto Velho/RO
INOCULANTES
E FERTILIZANTES
Agricola Rondon: Atuamos
na éarea de fertilidade do
solo e planta, através dos
Inoculantes Biagro 10,
Micro Agro e Adubos
Manah. Contato p/e-mail:
agrondon@brturbo.com.br
ou fone: (66) 3423-2363
Rondonopolis/MT
Bio Soja. Empresa que
produz e comercializa
inoculantes e fertilizantes.
Rep.Tec. Comercial Eng®
Agr. Alan Brasileiro, e-mail
alanbrasileiro@uol.com.br
Fone: (77) 9971-8246
Luis Eduardo Magalhdes/BA

Pesquisas e analises de Marcas e Patentes
Registro de Marcas e Patentes
Licenciamento e Averbagées de Contratos
Transferéncia de Tecnologias

Avaliagdo de Marcas e Patentes

Direitos Autorais

Defenda
o que é seu!

Poli & Kawski

Consultoria e Assessoria
em Marcas e Pafenfes

Av. Otto Niemeyer, 2.716 - SI. 301 - Bairro Cavalhada - CEP 91.910-001 - Porto Alegre/RS

Fone/fax: (51) 3242.4077 - www.polikawski.com - polikawski@brturbo.com.br
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LEILOES
Sao Gabriel Remates Ltda:
Compra e venda permanen-
te de gado. Fone: (55)
3232-5855 ou Cel: (55)
9955-0750. Rua Coronel
Sezefredo, 287, CEP:
97300-000 - Sdo Gabriel/RS

OUTROS
Administracao Rural: Teo-
ria e Prética, de Roni Antb-
nio Garcia da Silva, CD com
planilhas (174p) R$ 20,00.
Pedidos por meio:
roni@unicentro.br - Fone:
(42) 3623-3168 / Despesas
de Correio = R$ 5,00
ragarciasilva@yahoo.com.br
Guarapuava/PR
A Ovelha Manual Prati-
co Zootécnico. Autor:
Zootecnista Iracilde
Goulart de Souza. Pro-
prietario da Cabanha Seu
Irineu, comercializa carnei-
ros da raca Ideal, e-mail:

AGRICOLA CACHIMBO
PRODUTOS AGRICOLAS,
VETERINARIOS,
ADUBOS E SEMENTES

RUA MACHADO DE ASSIS.
N° 89 - CENTRO
COLIDER/MT

Sistema de Rastreamento
e certificagao de animais

REPRESENTANTE
BRASIL CERTIFICACAO

(66) 3541.1060
FALAR COM ANDREIA

iracildeaovelha@yahoo.com.br
Contato fones: (55) 3422-
2442 | (55) 9997-2214.
Pedidos Av. Assis Brasil, 671
Alegrete/RS

Certaja: Parceria do homem
do campo. Visite 0 nosso
site: www.certaja.com.br
Fone: (51) 3653-1256 -
Filial Vendinha, Fone: (51)
3657-1030 - Taquari/RS
Farmacia dos Criadores:
Somos a 10° maior empre-
sa em nossa regido, pos-
suimos filiais nas cidades
de Barras do Piaui e Brasi-
leira. Nossa matriz esta lo-
calizada na Av. 4 de Julho,
346, fone: (86) 3276-3435
CEP 64260-000 - Piripiri/PI
Boa Vista Armazeéns.
Fone: (63) 3354-0236
Av. Perimetral, 723
Cristolandia/TO

AGROVETERINARIA

Onde vocé encontra
tudo para
agropecuaria
e piscicultura.
Vacinas e Ragoes
Av. Brasilia, 35
CEP 85740-000
Fone: (46) 3556-1477

Pérola do Oeste/PR
Contato com sr. Pedro




O seu novo espaco para comprar e vender tudo o que vocé precisa

Casa Igami Produtos Agri-
colas Ltda: Fertilizantes,
defensivos e implementos
agricolas, produtos para
ordenha West-falia e tudo
para o seu jardim. Fones: (17)
3224-5891 / (17) 3224-6325
S&o José do Rio Preto/SP

Feno de Tifton 85, especial
para equinos e ovinos, muito
mais barato que a alfafa.
Atendemos a grande Porto
Alegre. Contato fone: (51)
3233-1822 / cel (51) 9811-1461
com o Sr. Pedro.

Eldorado do Sul/RS

Uniceres Comercial Agri-
cola Ltda: Especializada
em produtos agricolas. Con-
tato fone: (91) 3729-3835 /
Fax: (91) 3729-1137.
Rodovia PA 125, 672.
Paragominas/PA

Vende-se saldos de feno
de azevém. Falar com o Sr.
Alan, fone (54) 3504-8079
Ipiranga do Sul/RS
REPRESENTANTES
Agro Sementes Comercio e
Representagfes Ltda: 25
anos de mercado, ofere-
cendo experiéncia e segu-
ranca no comércio e distri-
buicdo de sementes de
soja e milho. Tratar com Sr.
Samuel, fones: (64) 3608-
1500 e (64) 9228-1500.
Bom Jesus de Goias/GO.

D.E.S Comercial Agricola
Ltda: Representante auto-
rizado Imasa. Pecgas e
implementos agricolas.
Contato com o Sr. Daniel
pelo fone: (53) 3263-6300
Santa Vitoria do Palmar/RS
SEMEN
Geneticasemen.
Comercializa sémen de
todas as centrais.
Repres. Nova india/Semex.
Condigbes especiais para
clientes. Fones: (67) 3025-
1715 ou (67) 9981-9789
Campo Grande/MS
SEMEN BOVINO Sémen
de todas as racas e cen-
trais (Nelore, Gir. Holan-

Cacapiva do SulAS - FI'IIIHI. {557 J26H1 4334 -

¥
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CRIALT - Comércio

e Representagoes de
Insumos Agricolas Ltda.

ONDE VOCE ENCONTRA
TUDO PARA
AGRICULTURA E
PECUARIA

CRIAL - Agrofértil Adamantina
Av. Castelo Branco, 403
Fone/Fax: (18) 3522-5400

CEP 17800-000
ADAMANTINA/SP
crial@uol.com.br

dés, Brahman, etc).
Repres. Nova india/
Semex. Condigdes es-
peciais para criadores.
Pagamentos em até
10x. Visite nosso Site:
www.snsemen.com.br
Fones: (17) 3279-9030
ou (17) 9605-6623

Olimpia/SP
Sementes Ho an!a: Se-

mentes de soja para ven-
da,BRS 245RR, BRS 244
RR, BRS Charrua RR e
BRS 247 RR, e-mail:
granjaholanda@mksnet.com.br
Fone: (55) 3505-0009
Boa Vista das MissGes/RS
Sementes Lucia Roos -
Proprietario Sérgio Ro-
gério Roos. Dispomos
das seguintes variedades
de sementes de soja para
a safra 2006/2007: CD
201,CD214RReCD219RR
Pedidos e Contatos e-mail:

sementesluciaroos@dgnet.com.br
Fones: (54) 3332-5228 ou
(54) 3332-5229 / cel: (54)
9981-5420. Rua Frei
Olimpio Reichert, 512 / sala
201- CEP 99470-000

Nao Me Togue/RS
Agroplan Assessoria -

Responsavel Técnico:

455 1261-818

Eng.Agricola Andréia
Vitorello. Realizamos proje-
to de financiamento agrico-
la e pecuaria, fone: (54)
3366-1244 / (54) 9956-
6290. Rua Pedro Alvares
Cabral, 1087/2 Centro -
Campinas do Sul/RS

BSB Rural: Servigos de
planejamento e projetos
agropecuérios da regido
de Goiés e Distrito Fede-
ral. Tratar c/o Sr. Luciano
pelos fones: (61) 3362-
8834 ou (61) 9644-6905 -
Brasilia/DF

Laboratorio Santa Rita -
Analise de solos, tecido
vegetal, fertilizantes,
aguas e efluentes
ambientais, etc. E-mail:
laboratoriostarita@terra.com.br
com o Sr. Edelfonso pelo
fone: (44) 3568-1413. Av.
Manoel Francisco da
Silva, 392 - Mamboré/PR
MT Graos Comeércio e Ex-
portacdo de Ltda - E-mail:
mtgraos@mtgraos.com.br
Site: ww.mtgraos.com.br
Contato pelos fones: (65)
3308-2488, (65) 3308-
2431, (65) 3308-3701 ou
(65) 3308-4013. Rua dos
Flamboyants, 210 N. Centro
Nova Mutum/MT

NR Classificacdo Vegetal
Pericia Técnica e Corretora
de Gréo. Pericia Técnica
em Classificagio Vegetal,
em todo territério Nacional.
Realiza pericia de produtos
com disparidade de tipos
no MA. Corretora de Gréos
(arroz, feijéo e milho) na
regido do Tridngulo Mineiro.
Tratar com o Sr. Neilton
fones: (34) 9991-5490 ou
(34) 9908-8443
Uberlandia/MG

Pacheco Corretora de Ce-
reais Ltda: Corretora oficial
de BBM (Bolsa Brasileira
de Mercadorias), e-mail:
pacheco@bmu.com.br
Fone/Fax: (34) 3212-5595
Uberlandia/MG

Raca Zootécnica: Realiza-
mos projetos técnicos para
cerca elétrica com o melhor
custo beneficio. E-mail:
vendas@racazootecnica.com.br
Fone: (14) 3239-1659
Bauru/SP

Sojamar Comercio e Repre-
sentagOes Ltda: Compra e
venda de cereais, armaze-
nagens e servigos. Fones:
(99) 3541-4763 ou (99)
9979-1364 - Balsas/MA
Soloplanta Consultoria Agri-
cola Ltda: Consultoria e
Assisténcia Técnica em
soja, algodao, arroz, milho
e feijao, na regiéo Centro-
Oeste. Contato pelo e-mail:
splanta@terra.com.br
Fone: (65) 3549-1236.

Av. Rio Grande do Sul, 720 E
Lucas do Rio Verde/MT

Sindicato Rural de Guaira:
Contato via e-mail:
sindicato@flnet.com.br ou
pelo fone: (44) 3642-1568.
Av. Cel Otavio Tosta, 1560
- Cx P. 60 CEP 85980-000 -
Guaira/SP

Sindicato Rural de
Portelandia: Fone: (64)
3666-1639. Rua: 8, Qua-
dra 25 s/n° - Setor Sul -
Lote 1 - CEP 75835-000
Portelandia/GO

Sindicato Rural de
Wenceslau Braz: ofere-
ce aos contribuintes do
sindicato, 183 cursos
profissionalizantes e
também cursos de pro-
mocao social para jo-
vens casais, mulheres e
Idosos. Cursos em par-
ceria com o Senar. Todas
as informagdes da area
rural, com sala Web a
disposicédo para os con-
tribuintes. Fone: (43)
3528-1633. Av. Presiden-
te Vargas, 5 Caixa Pos-
tal, 13 CEP 84950-00.
Wenceslau Braz/PR

Fotoilustrativa

Vende-se Plataforma de milho
marca Vence Tudo , 4 linhas,
colheu apenas 50 hectares
(super nova) contatos com
Jorge Freitas pelo fone:
(51) 9954-7173. Porto Alegre/RS

TRATORES E
IMPLEMENTOS
Agrofel - Compre tratores

e colheitadeiras usadas
para pagamento com 01
entrada + 03 pagamentos
anuais. Procure a reven-
da Agrofel de sua regido.
Site: www.agrofel.com.br
Fone: (51) 3326-5000
Matriz Porto Alegre/RS
Casa do Trator - Palmeira
Tratores Ltda: Rua Trinta
de Outubro, 116 A

Fone: (82) 3521-8771
Arapiraca/AL

Metallrgica Quatro Irmaos
Ltda: Fabrica plainas, nive-
ladoras, reboque para
transportar maguinas,
taipadeiras, rodas: auxiliar,
lentilhadas e gaiola. Fone:
(51) 3671-2066 - Camaqué/RS
Tratores e colheitadeiras
usados, varias marcas e
diversos modelos. E-mail:
macvendas@laguna.com.br
Consulte-nos, fones: (55)
3322-6680 ou (55) 9973-
5643 - Cruz Alta/RS
Tratorserv: Venda de
tratores novos e
usados, implementos
agricolas, pecas e
servigos. Representante
Trator Ursus e revenda
autorizada motores Agrale.
E-mail:
tratorserv@tratorserv.com.br
Fone/fax: (75) 3223-6044
Feira de Santana/BA

e

RATOS E MORCEGOS

Aparsiha com iscnologia japonesa sem smiar no
Brasi. Disponkel em quatro modelos para protecio
o areas oe 180, 300, 700 & TA00 m
Wit hrasbeonicd Lamhr
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Guilherme Rizzotto

Gerente Nacional de Vendas da Vipal

PNEU reformado é
pnev eficiente

A Granja— Conte-nos como fun-
cionaoProjeto Agribusinessda Vipal.
Qual o aobjetivo dessa iniciativa?

Guilherme Rizzotto — Langado ha
um ano, o Projeto Agribusiness consiste
em um plano especifico de reforma de
pneus voltado ao mercado agricola.
Mais do que desenvolver produtos es-
pecificos para o segmento, 0 projeto
conta com iniciativas que atestam a
gualidade dos produtos da empresa e
asseguram aos agricultores que 0 pneu
foi reformado com a borracha origina
Vipal. Além disso, proporcionapor meio
dos reformadores uma maior aproxi-
mag&do com o consumidor final, ofere-
cendo apoio, servigos técnicos e divul-
gacdo dos beneficios da reforma de
pneus e dos produtos Vipal.

A Granja— Quetipo deinforma-
¢ao do mercado motivou a criagdo
desse projeto?

Rizzotto — Para desenvolver o Pro-
jetoAgribusiness, aVipal estruturou uma
equi petécnicaespecidizada, desenvolveu
produtos adequadosadiversidade de gpli-
cacles e caracterigticas das culturas na-
cionais e redlizou umapesquisacom um
total de 504 profissonais em 13 Estados
brasileiros, envolvendo agricultores de
grande, médio e pequeno porte, fabrican-
tesdeimplementosagricolas, démdere-
vendedores e reformadores de pneus.
Entre os proprietérios de tratores agrico-
las, por exemplo, 66% disseram ter o
habito dereformar ospneus. Destes, 89%
responderam que estéo satisfeitos com

0s pneus reformados e para 82% deles o
principa motivo foi o custo. Antevemos
assim que a profissonalizacdo do agro-
negAcio exigiriaaespecializacio de seus
implementos para aprimorar seus nivels
de competitividade. Ainda ha muita ca-
rénciade informag&o sobre areformade
pneus no segmento agricola. Por isso de-
senvolvemoseste projeto pioneiro ecom-
pleto. Queremosestar cadavez maispré-
Ximos dos profissionais deste setor para
que tenham acesso a todo tipo de infor-
magdo, como relacdo custo-beneficio,
quaidade nareformae cuidados aserem
tomados.

A Granja— Quais sdo as vanta-
gens para o produtor, que adota a
reforma de pneus?

Rizzotto — A reformade pneus tem
Se caracterizado como uma das grandes
aliadas do homem do campo. Mais do
que reduzir custos, proporcionando mai-
or lucro e competitividade aos produto-
resagricolas, atividade tem impacto di-
reto na reducéo do valor de muitos pro-
dutosagricolasnacionais. O uso depneus
reformados nas magquinas dos pequenos
produtores reduz o custo horaltrabaho.
Um pneu de trator ou colheitadeira, por
exempl o, utilizado adequadamente, pode
ser reformado
por cercadetrés
Vezes aum cus-
to até 60% infe-
rior ao de um
novo, gerando
um pneu tao efi-

ciente, seguro eduravel quanto um novo.
Portanto, em épocade délar e commodi-
ties com pregos em baixa, areformado
pneu agricola tem se tornado extrema:
mente importante aos agricultores na
reducdo dos custos operacionais.

A Granja— Qual éopotencial do
mercado agricolabrasileiro paraaVi-
pal? O baixo indice de mecanizacao
n&o é preocupante?

Rizzotto— NoBrasil, dadosdo IBGE
gpontam que 75% das propriedades ru-
rais s2o familiares. A maior parte delas é
de minifundios, detentores de culturas
ainda ndo mecanizadas. Somente 32%
das propriedades rurais possuem trato-
res. O indice de mecanizacdo por hecta
re no Pais é baixissmo. Ha em média
118 hectares por maquina, contra37 hec-
tares nos EUA e 15 hectares na Franca,
por exemplo. Mas a baixa mecanizacdo
ndo cong steem um limitador, poisapro-
ducdo agricola tem apresentado expres-
sivo crescimento no Brasi| edtainsercéo
mundid. A dtademandadeveesimular o
crescimento da industria de maguinério.
Por conseqliéncia, 0 cen&io determina
grande potencia aosfornecedoresdepro-
dutos e servigos as maguinas do campo.
Entre ees, os pneus reformados. =

Em época de precos de dolar e de commodities em
baixa, a reforma de pneus tem se mostrado uma

aliada no processo de reducdo de custos
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