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grave e de TODOS

Cristine Pires
cristine@agranja.com

utilizacdo cada vez mais crescente de semente pirata ou caseira (que na pratica
Aé a mesma coisa) ndo causa danos apenas ao setor sementeiro. E um problema

gue afeta a toda a agricultura brasileira, a comecar pelo dono da lavoura. A
taxa de utilizacdo de semente certificada em trés anos caiu de 90% para 61% no
algodao, 85% para 65% na soja e 95% para 50% no trigo. Afinal, na hora de cortar
custos, o produtor optou por economizar no insumo. “ O correto seria os agricultores
usarem alta tecnologia mesmo que tivesse que diminuir a area de plantio, do que
manter a rea total de plantio com baixa tecnologia” , sugere SAIEENVITER ]
presidente da Associacdo Brasileira de Sementes e Mudas (Abrasem). Miyamoto fala
nesta entrevista de um projeto amplo, que envolve governo e iniciativa privada, para
conscientizar o produtor quanto ao verdadeiro suicidio que representa a semente ilegal
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O SEGREDO DE QUEM FAZ

A Granja— Quais sao osrefle-
X0s experimentados pelo setor se-
menteiro em razdo do atual mo-
mento dedificuldades por que pas-
sa 0 agronegocio brasileiro?

Ywao Miyamoto — Os indices
atuais de uso de sementes legais vém
caindo gradativamente nas principais
culturas, podendo afetar em curto
prazo a estabilidade do setor de pro-
ducao de sementes e a pesquisa e em
médio prazo a produtividade geral da
agricultura, pondo em risco sua efi-
ciéncia. Para exemplificar, nos ulti-
mos trés anos os indices nacionais de
taxade utilizacdo de sementes cairam
de 90% para 61% no algoddo, 90%
para 50% na batata, 85% para 65%
na soja e 95% para 50% no trigo. Os
ndimeros sao alarmantes e as conse-
guéncias somente aparecerdo nas sa-
fras seguintes. A recuperacdo sera
muito mais lenta, pois o segmento

mais afetado é o da pesquisa, segui-
do pelaindustria de sementes e final -
mente pelo agricultor, que vera seus
problemas aumentarem, sua produti-
vidade reduzir e ndo tera a pesquisa
devidamente robustecida para socor-
ré-lo de imediato. Devido a crise do
agronegdcio os agricultores partem
para 0 uso da baixa tecnologia e pas-
sam a usar semente propria ou pira-
ta, com isso 0 mercado de sementes
teve uma queda sensivel. Essa atitu-
de dos agricultores tecnicamente esta
equivocada, pois parater um melhor
resultado ndo pode diminuir o uso de
tecnologia. O correto seria os agri-
cultores usarem alta tecnologia mes-
mo quetivesse que diminuir adreade
plantio, do que manter a érea total de
plantio com baixatecnol ogia. Os agri-
cultores precisam pensar nas conse-
guéncias positivas que terdo com o
uso da tecnologia das sementes, pois
além da alta producéo o produto sera
mais valorizado proporcionado um
[ucro maior.

A Granja— O que deve ser fei-
to para enfrentar o mal da semen-

te pirata?

Miyamoto — A sustentabilidade
deum cenario favoravel aagricultura
depende de esforco continuo e con-
junto do setor publico e dainiciativa
privada, em pesquisa e desenvolvi-
mento (P& D), na transferéncia de
tecnologias e na preservacéo e res-
peito do arcabouco legal . A manuten-
¢ao de produtividades crescentes das
diferentes culturas demanda acbes
criativas e conjuntas de governo e
iniciativaprivada. A extensdo das ére-
as de cultivo e sua diversidade exi-
gem solucdes inovadoras e eficazes
da pesguisa. A disseminagéo das tec-
nologias entre os agricultores neces-
sita de um setor de sementes organi-
zado e forte. A segurancafitossanita-
ria necessita rigorosa obediéncia dos
estatutos legais vigentes. Por estasra-
z0es, esté sendo apresentado um pro-
jeto, desenvolvido paraexecucdo con-

juntaentre o Ministério daAgricultu-
ra e as associacoes de classe Abra-
sem, Braspov, Abcsem, Abrates e as
associagdes estaduais, cujo objetivo
geral foca acdes que garantam maior
produtividade e estabilidade dos cul-
tivos e melhor adaptacéo e equilibrio
com 0 meio ambiente nos principais
sistemas de producéo do Brasil.

A Granja — Na pratica, como
esta frente deve atuar?

Miyamoto — Os objetivos espe-
cificos contemplam o seguinte: a) par-
ceria efetiva entre o setor publico ea
iniciativa privada para monitoramen-
to efiscalizacdo daproducéo e do uso
de sementes dentro de padrées de
gualidade e sanidade; b)nivelamento
dos conhecimentos e busca da eqii-
dade de tratamento e procedimentos
do setor de sementes em todas as
unidades da federacdo; c) transferén-
cia de conhecimentos técnicos sobre
o arcabouco legal, no quetange as es-
pecificidades do setor sementeiro; d)
estabelecimento normas e agdes que
estimulem o uso de sementes de ori-
gem garantida e que assegurem qua-

lidade e sanidade. Suaimplementacéo
serafeitaatravés de agbesinterativas,
tendo como base o arcabouco legal,
além de instrumentos de validagéo e
demonstracéo de tecnologias, junto
aos clientes intermediarios e finais.
Serdo utilizados como instrumentos
de trabalho reunides técnicas, pales-
tras, semindrios, dias-de-campo com
vistas ao nivelamento de conhecimen-
tos. Os produtores de sementes, aluz
dastecnologias disponiveis, buscaréo
amodernizagdo do parque de maqui-
nas paratodo o sistema de producgao.
O poder executivo, de forma coorde-
nadacom o poder legislativo e o judi-
ciario, intensificara a fiscalizagéo do
uso ilegal de sementes aluz dalegis-
lacdo atual, além de propor normas e
projetosdelei que visem o aperfeico-
amento do sistema nacional de se-
mentes e o incentivo ao uso de se-
mentes de boa procedéncia na ativi-
dade agricola. Todos os participan-
tes em conjunto promoverdo a trans-
feréncia de conhecimentos entre pro-
dutores e técnicos ligados ao agrone-
gécio das diferentes regides.

A Granja— Quais sao 0s riscos
aqueo produtor sesubmete ao ndo
utilizar sementes certificadas e
idéneas? E quais as consequiéncias
(no curto, médio e longo prazos)?

Miyamoto — Com o uso de se-
mentes piratas e sementes propria,
gue sdo vetores de baixa tecnologia,
0s agricultores podem internar em
suas lavouras pragas e doencas, bai-
xando a produtividade e ficando sem
assisténcia técnica, tendo uma varie-
dade desconhecida no mercado. As-
sim aumenta mais o seu prejuizo fi-
nanceiro por causa de um produto
sem qualidade e sem reconhecimento
no mercado. Em curto prazo, dimi-
nui a produtividade; a médio e longo
prazo, ocorre a contaminagao por
doencas, pragas e plantas invasoras,
cai a produtividade e eleva muito o
custo de producéo.

A Granja — E as vantagens
quanto a produtividade e a renta-
bilidade dos produtores que utili-
zam os produtos certificados? Ou
segja, as diferencas de qualidade e
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deresultados entre a semente cer-
tificada e a ndo-certificada?
Miyamoto — Nos Estados que
mais utilizam sementes certificadas
0s agricultores produzem 3.200 kg/
ha de soja, produtividade médiabem
maior a de 2.500 kg/ha de produto-
res de Estados que utilizam mais se-
mentes préprias e piratas. Semente
certificada é indutora de novas tec-
nologias, evita a proliferacao de do-
encas e pragas, garante o valor agre-
gado pela pesquisa, promove redu-

¢do de custo, aumenta a produtivi-
dade e permite maior plantabilidade,
Ou sgja, o0s agricultores poderéo ter
estande de germinagédo por metro li-
near ou por hectares recomendado
pela pesquisa, assim obtendo 13% a
20% de produtividade maior do que
lavoura mal plantada. Isto &, a se-
mente ndo pode germinar nem mais
nem menos do que recomendado tec-
nicamente por area.

A Granja — Como foram as
conseqliéncias técnicas da utiliza-
cdodasoja“Maradona” pelospro-
dutores do Rio Grande do Sul?

Miyamoto — As conseqgiiéncias
sdo vérias. 1° — interna-se junto va-
rias pragas e doencas, cujos resulta-
dos negativos estéo aparecendo atu-
almente; 2°— sdo sementes sem iden-
tificac&o, garantia, sanidade, origem,
adaptabilidade, plantabilidade, levan-
do, assim, grande nimero de agri-
cultores a acarretar grandes prejui-
Zos sem ter a quem reclamar. Os Es-
tados ou regi6es que mais utilizam se-
mentes piratas nitidamente possuem
ameédiade produtividade dos agricul-
tores menor. Eis as conseqiiéncias.

A Granja — Quais sao 0s cus-
tos do insumo semente nas dife-
rentes culturas em comparacao
aos demais custos?

Miyamoto— O custo de semente
por area de diferentes culturas é di-
ficil de obter porque varia muito con-
forme a tecnologia adotada. Porém,

podemos dizer que semente € 0 in-
sumo mais barato que todos por uni-
dade de érea.

A Granja — Quais sdo as exi-
géncias legais a que submete o se-
tor sementeiro? E que resultados
positivos praticos tem o produtor
com essaregulamentacao? Hares-
paldo para que a Lei de Protecéo
de Cultivares e a Lei de Semen-
tes e Mudas sejam cumpridas?

Miyamoto — Todos os produto-

res de sementes precisam se regis-
trar no Registro Nacional de Semen-
tes e Mudas (Renasem) e cumprir
todas asexigénciasdal ei de Semen-
tes. Aos produtores de sementes
cumprem seu papel técnico-social
servindo de el o entre pesquisa e agri-
cultores com semente de altissima
qualidade de potencial genético. In-
felizmente o cumprimento da Lei
existente acontece em cima dos pro-
dutores de sementes organizados,
cujo endereco sdo conferidos. No
momento ndo existe verba para o se-
tor responsavel executar afiscaliza-
¢ao de sementesilegais e piratas, para
maior seguranga dos agricultores se-
ria simples cumprindo a Lei de Se-
mentes.

A Granja — Porque os 6rgaos
publicos ndo coibem ou pelo me-
nos ndo fazem campanhas de es-
clarecimento para alertar o pro-
dutor sobre os riscos de utilizar
semente ilegal e sem qualidade?

Miyamoto — Os 6rgaos publi-
cos sdo conscientes da importancia
e uso de sementes legais e defende o
setor, mas tudo ndo acontece por
falta de verbas.

A Granja— A inddstria brasi-
leira de semente esta preparada
para atender a demanda por se-
mentes transgénicas das culturas
gue sucessivamente obtiverem a
liberacdo — como o caso do algo-
dao?

Miyamoto — Sim, a industria
brasileira esta preparada para aten-
der esta demanda dentro do prazo
permitido pelalei. Naatual safrafal-
taram sementes de soja RR porque
os produtores legais estavam impe-
didos de multiplicar semente certifi-
cada nos anos anteriores. Mas na
proxima safra ja sera possivel aten-
der a demanda de soja RR.

A Granja — Na sua opiniéo,
como deve ser o pagamento de
royalties e a taxa tecnoldgica de
soja RR?

Miyamoto — Os royalties nor-
malmente estdo sendo pagos na se-
mente. A taxatecnol 6gica é paga pe-
los agricultores por utilizarem atec-
nologia. Este ano a taxa tecnol égica
serapaga pel o agricultor por trés ma-
neiras. os agricultores que utilizam
semente ilegal ou pirata pagardo na
ocasido da comercializacdo. Esta
taxa tecnol 6gica seria como indeni-
zacdo; os agricultores que compra-
rem e utilizarem semente legal pode-
réo também pagar na época de co-
mercializacdo. Esta taxa € menor do
gue aindenizacdo; os agricultores que
pagarem taxa tecnol 4gica na semen-
te pagar&o menos do que agquel es que
irdo pagar na comercializagao, ou
seja, 0 3° pagaramenosque 0 2°, e 0
2° menos que o 1°.

A Granja — Por que esta de-
mor ando tanto e polemizando tan-
to estas definigdes?

Miyamoto— Por que existem vé-
rios fatores socioecondmicos e poli-
ticos envolvidos, além de varios se-
tores representantes do agribusiness.
Cada um enxerga o problema na sua
Otica econdmica, portanto este é um
assunto muito complexo de dificil
consenso.

A Granja — Valores muito ele-
vados ndo podem manter o produ-
tor na ilegalidade?

Miyamoto — Sim, pois arelagéo
custo-beneficio em toda érea econ6-
mica precisa ser equilibrada. Portan-
to é importante ndo onerar mais cus-
tos dos produtores de sementes le-
gais.




Diretor-Presidente
Hugo Hoffmann

MATRIZ

Av. Gettllio Vargas, 1.526

CEP 90150-004, Porto Alegre/RS
Fone/Fax: (51) 3233-1822
E-mail: mail@agranja.com
Home page: www.agranja.com

SUCURSAL SAO PAULO

Praca da Republica, 473 — 10° andar

CEP 01045-001 — S&o Paulo— SP
Fone/Fax: (11) 3331-0488/(11) 3331-0686
E-mail: mailsp@agranja.com

Home page: www.agranja.com

DIREGAO EXECUTIVA
Eduardo Hoffmann
Gustavo Hoffmann

REDACAO

Editora

Luciana Radicione
Reportagem

Cristine Pires, Gabriel Bononi e
Leandro Mariani Mittmann
Editoracédo

Jair Marmet e Carlos Iglessias
Capa

Carlos Iglessias
Secretéariadaredagao

Thais Cunha

CIRCULACAO
Amalia Severino Bueno

TELEMARKETING
Antonio Carlos Amaro

MARKETING DO PRODUTO
Marno Lima

COMERCIALIZACAO

Séo Paulo — José Geraldo Silvani Caetano (gerente) e
Rodrigo Martelletti (contato)

Porto Alegre —Maria Cristina Centeno

(gerente RS/SC)

ClassiRural — Ana Claudia Vaqueiro Feij6 dos Santos
e Katia Torres

REPRESENTANTES

Minas Gerais — José Maria Neves

Rua Dr. Juvenal dos Santos, 222

conj. 105 — Luxemburgo — CEP 30380-530
Belo Horizonte/MG — fone/fax: (31)
3297-8194 —fone: (31) 3344-9100

celular: (31) 9993-0066

e-mail: josemarianeves@uol.com.br
Brasilia— Armazém de Comunicag&o, Publicidade e
Representacoes Ltda.

SCS—Quadra 1-Bloco K- Ed. Denasa
13°andar —sala 1.301 — CEP 70398-900
Brasilia/DF —fone/fax: (61) 3321-3440
celular: (61) 9618-1134 — e-mail:
armazem@armazemdecomunicacao.com.br

Convénio editorial: Chacra (Argentina)

A Granja é uma publicagéo da Editora Centaurus,
registrada no DCDP sob

n° 088, p. 209/73. Redagéo, Publicidade,
Correspondéncia e Distribui¢do:

Av. Gettlio Vargas, 1.526

CEP 90150-004 — Porto Alegre — RS

fone/fax: (51) 3233-1822

Exemplar atrasado: R$ 10,00

Para assinar: (51) 3232-2288

VITRINE

, 0 campo e suas
MAQUINAS maravilhosas

Brasil rural moderno ndo é

feito apenas detratores, colhei-

tadeiras, plantagdesou animais
de genética apurada. Mas também por
picapes e utilitérios esportivos, magui-
nas que dédo um toque de classe ao
universo agricola. Além de se mostra-
rem muito préaticas as necessidades
cotidianas dos protagonistas do cam-
po - produtores, agrébnomos, veteri-
narios, executivos de agroindustrias e
demais profissionais.

O mundo agricola € um mercado
consumidor de peso em ambos 0s seg-
mentos, admitem as montadoras. Por
tudo isso, arevista A Granja apresenta
em reportagem especia o que de me-
Ihor aindUstriaautomobilisticadisponi-
biliza em conforto, praticidade e robus-
tez, entremuitasoutrasqualificagBes, em
picapes e tilitérios esportivos. S80 mo-
delos para todos 0s gostos e condicoes,
assm como finalidades. Trabalho oula-
zer? Ou ambos? N&o importa, sempre
haverda um modelo na medida para as
suas aspiragoes. Basta escolher com
atencdo nas proximas paginas.

Também reiteramos ao leitor aim-

portancia que representa a educagdo ru-
ral, ndo hadlvidas, o esteio de qualquer
desenvolvimento humano e econdmico.
Nesta questdo, destague para a forma-
¢ao prética e tecnolégica a que estéo se
submetendo os filhos dos homens do
campo. E, para ser um bom produtor,
n&o bastamais somente aprender alicéo
de casa proferida pelos pais. E uma das
ligbes basi cas aque todos devemn defini-
tivamente tomar conhecimento é que
monoculturando levaalugar algum.

A Granja mostra ainda nesta edi-
¢ao duas alternativas que, desde bem
planejadas e executadas, podem ren-
der boas colheitas: erva-mate e bana-
na. No entanto, ainda que segjalouvé
vel usar aimaginagdo parainvestir em
culturas néo tradicionais e assim dri-
blar as dificuldades da hora, jamais
se deve inventar na hora de fazer o
basico: como por exemplo, para eco-
nomizar alguns reais, ndo utilizar se-
mente de qualidade. Esta é advertén-
cia do presidente da Abrasem, Ywao
Miyamoto, nasecdo Segredo de Quem
Faz. Afinal, semente ruim € igual a
produtividade péssima.

Boa leitura
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O biodiesel esta na moda

O Brasil sediard em novembro um grande evento focado em biocombus-
tiveis. Trata-se da Feira Internacional de Agroenergia e Biocombustiveis (Ener-
bio/2006), que serda promovida em S&o Paulo. O evento reunira expositores que
atuam como parceiros e fornecedores dos produtores de agroenergia (cana, soja,
amendoim, girassol, mamona, palma, etc) e de biocombustiveis (etanol, biodie-
sel e células combustivel a hidrogénio).

Em Aracatuba/SP, de 14 a 16 de marco ocorre a Feira de Negdécios do Setor de
Energia (Feibio), junto com a Feicana, Feira de Negécios da Industria Sucroalco-
oleira. Os dois eventos juntos se justificam: ha quem acredite que o biodiesel
devera caminhar junto com alcool, pois os dois combustiveis sdo considerados
ecologicamente corretos por reduzirem a emissdo de poluentes na atmosfera.

Haiti X hortalicas

A EmbrapaHortalicasvai colaborar com oHaiti para
aprimorar aproducéo dehortalicasnaquele pais. O acordo esta
sendofechado entrea Unidadeeo I nstituto Nacional deTecnolo-
giaAgropecudriadaArgentina(lnta), quejaatuaemterritorio
haitiano na capacitacéo de pr ofissionaisenaimplantacio de hor -
tascomunitérias.

I nicialmente ser 8o for necidas cultivar esdesenvolvidas
pelaUnidadepar a serem plantadasno
Haiti. Com essesmateriaisricosem
vitaminasemaisadaptados as con-
digdesdeproducdodaqueailhasera
possivel diversificar a ofertadealimen-
tosapopulacio daquelepais.

Lula testa trator
movido a biodiesel

O presidente Lula e comitiva aproveita-
ram o langamento da Festa da Uva 2006,
em Caxias do Sul/RS, para dar uma 'vol-
tinha' no novo lancamento da Agrale: o
trator movido a biodiesel voltado aos
pequenos e médios produtores. O trator
foi desenvolvido para operar com diesel
mineral com mistura de 5% de éleo ve-
getal, extraido dos 6leos de palma, ma-
mona e soja, entre outros.

Sebrae investe no agronegocio

Em Mato Grosso do Sul o agronego6-
cio, segundo estimativas de especia-
listas no segmento, responde por algo

dentro de sua estrutura para atendé-
lo: a Gestdo de Agronegdcios. Hoje
existe um vazio entre o produtor rural
e o0 mercado, falta um elo nessa cadeia,
pretendemos fornecer as ferramentas
para que exista essa", comenta o ges-
tor Carlos Alberto do Valle.

entre 60% e 70% do PIB. Diante da im-
portancia fundamental desse segmen-
to para a economia do Estado, o Se-
brae esta criando um setor especifico

Sinergia com o
produtor rural

Uma pesquisa qualitativa,
destinada aampliar oleque de
servicos prestados pela
associacdo e aumentar a
sinergia entre o grupo e o
produtor rural. Esta é umadas
principais prioridades da
Associagdo Brasileira de
Marketing Rural &
Agronegécio (ABMRA) para
2006, de acordo com 0 novo
presidente da entidade, o
agrénomo Mauricio Sampaio.
"O homem do campo, hoje, é
um empresario, que deve ter
conhecimentos de marketing
e saber lidar com os altos e
baixos do mercado", declarou
Sampaio, que € diretor de
operacdes da Bunge
Fertilizantes.
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A Basf anunciou recentemente um novo modelo de negdcio para
coibir o uso ndo-autorizado do Sistema de Produgdo Clearfield Arroz,
com o objetivo de assegurar a sustentabilidade da cadeia arrozeira.
Em parceria com a PriceWaterhouseCoopers, a multinacional ini- 4
ciard nesta colheita o monitoramento das cargas de arroz en- 4

tregues aos engenhos. A partir de amostras e posterior
andlise em laboratério, serdo identificados os produ- ’
tores que utilizaram sementes n3o-autorizadas e/ou

herbicidas sem registro. Ao constatar o uso incorreto
da tecnologia, a Basf cobrari do produtor indenizagdo
sobre o valor da saca do arroz.

Pecuaria e meio ambiente: parceria de sucesso

A Agropecudria Jacarezinho duzidas em parceria com o Centro
esta associando um projeto de res- de Progressao Penitenciario de Val-
peito ao meio ambiente com res- paraiso/SP por reeducandos em re-
ponsabilidade social. A empresa gime semi-aberto. Na primeira fase
iniciou o plantio de 3 milhdes de do projeto foram plantadas 125 mil
arvores nativas em sua propriedade arvores nativas. Até 2015 serdo mais
em Valparaiso/SP com mudas pro- de 3 milhdes de arvores plantadas,

de 95 espécies diferentes.

“ As cooperativas, em
especial do ramo
agropecuario, vivem
um dos piores

momentos e isto se .
reflete no agronegocio ~ Gultivo de

SIEEL LT transgénicos

Marcio Lopes de Freitas, presidente

da Organizacéo das Cooperativas cresceu 50 vezes

Agropecuarias (OCB)

O ano de 2005 marcou o décimo aniver-
sario de comercializagdo dos cultivos ge-
neticamente modificados (GM). Neste
ano, a area global de cultivos GM conti-
nuou a aumentar e mais de 400 milh6es
de hectares foram plantados por cerca
de 8,5 milh6es de agricultores em 21 pa-

Pequenas frutas,
randes resultados

( Estamos conseguindo fixar o produtor ao campo”.
El6i Poltronieri (foto), secretario de Agricultura
de Vacaria/RS, ao comemorar 0o que considera

um dos principais resultados do trabalho para con- ises. Essa alta taxa de adogdo sem pre-
solidar o pdlo produtor de pequenas frutas no mu- cedentes reflete a confianga de milhdes
nicipio gaucho. Em parceria com a Emater e a de agricultores nos cultivos desenvolvi-
Embrapa, a prefeitura de Vacaria estimula o plan- . . .
tio de amora-preta, morango, framboesa e mirtilo dos por meio da biotecnologia. De for-
na regido. Empolgados com os resultados, mui- ma notavel, a area mundial de cultivos
tos agricultores que estavam dispostos a aban- GM aumentou mais de 50 vezes nessa
donar a atividade agricolas estao apostando nes- imeira década d ializaca
\te segmento de mercado. ) primeira década de sua comercializacao.
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Madeira de eucalipto pode ser TRATADA

Gostaria de saber como preparar
um palanque de eucalipto. E necessa-
rio realizar algum tipo de tratamento
na madeira? Grato pela atencao.

Antonio Dati Muller Ganbetta
General Carneiro/PR

R — Caro Antonio, o tratamen-
to da madeira é uma forma de im-
pregna-la com substancias quimicas
com o objetivo de protegé-la da
acao de fungos e insetos, que po-
dem provocar o seu apodrecimento
edepreciacdo. E ummétodo simples
e barato, que pode ser feito pelo
produtor o ano todo na proprieda-
de e que aumenta a vida Gtil da ma-
deira em cinco a sete vezes. A res-
posta é dada por Alexandre Ferrei-
ra da Silva, responsavel técnico do
Servico Brasileiro de Respostas Téc-
nicas da Universidade de Brasilia
(UNB).

Para tratar o eucalipto sdo ne-
cessarios:

e Dois tambores de 200 litros
abertos na boca. Se forem de latéo,
pinta-los internamente,com duas
maos de neutrol ou outro imperme-
abilizante.

e Um balde para 10 litros.

e Um bambu ou pa de madeira
para a mistura dos produtos na
agua.

e 100 litros de agua limpa.

e Dois e meio quilogramas de
sulfato de cobre.

e Dois e meio quilogramas de
dicromato de potassio.

e Meio quilograma de acido bo-
rico.

e Palanquesrolicos de madeira
verde, com diametro maximo de
25cm e altura méxima de 3 metros.

Preparo da solucdo

Primeiramente, devem-se colocar
em um dos tambores 100 litros de
agua aos quais serao adicionados os
trés produtos quimicos descritos. Po-
rém, cada um dos produtos deve ser
previamente diluido no balde com 5
a 6 litros de agua e somente entdo
pode ser transferido para o tambor.
ApoOs a colocacao de cada produto
no tambor de 200 litros, a solucéo
deve ser agitada para a melhor mis-
tura dos produtos.

e FEY
I~'1l'-|| -'1I‘ : X

Como preparar a madeira para
receber o tratamento?

e A madeira tem de ser verde e
rolica, proveniente de arvores sadi-
as.

o Devem-se preferir arvorescom
0 minimo de galhos nos dois tercos
inferiores do tronco.

e A madeiradeve ser cortada no
maximo 24 hor as antes do tratamen-
to.

e A casca do eucalipto deve ser
retirada minutos antes do tratamen-
to.

Como se faz o tratamento?

e Para facilitar o manuseio das
madeiras, que serdo colocadas no
tambor vazio, enterre esse tambor uns
2/3 de sua altura.

o A madeira cortada e descas-
cada deve ser colocada dentro desse
tambor de forma que todos os pa-
lanques fiquem com os pés para bai-
X0 € a ponta para cima.

e Em seguida coloque a solu-
¢édo preservativa nesse tambor com
as madeiras até a altura de 60 cm
(segundo friso debaixo para cima),
deixando em imersdo por varios
dias.

O que se faz com o resto da so-
lucao preservativa?

Como a seiva que se encontra
dentro dos vasos da madeira vai se
evaporando pelo topo dos palanques,

AQUI ESTA A SOLUCAO
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a solucéo preservadora vai ocupan-
do os espacos substituindo a seiva.
Comisso, o nivel da solucéo do tam-
bor com as madeiras vai baixando e
necessita ser completado, diariamen-
te, até 0s 60 cm de altura. Entretan-
to, é importante lembrar que antes
de colocar a solucéo no tambor das
madeiras deve-se agita-la para mis-
tura-la bem.

Em quanto tempo a madeira es-
tara pronta?

e Setediasapobs o inicio do tra-
tamento, o nivel da solugdo estara
estavel e os palanques exibirao uma
coloragdo escura até a ponta. En-
téo, os palanques devem ser virados
de pé para cima, dentro do tambor,
€ Nessa posi A0 permanecer por mais
trésdias.

o ApOs essestrés dias, devem-se
retirar as madeiras e empilha-las
para secar a sombra por umperiodo
de 25 a 30 dias, podendo entédo os
palanques serem enterrados. Os fu-
ros e os entalhes devem ser feitos
antes do tratamento.

Qual o custo desse tratamen-
to?

Considerando-se apenas 0s pre-
¢os dos produtos quimicos, o trata-
mento para cada palangque ou moi-
réo de 12cm de diametro por 2,20
metros de comprimento custara por
volta de R$ 1,00.
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FERMENTAQAO do vinho exige cvidados

Tenho um
particular inte-
resse no assunto
relacionado a
producéo de vi-
nho. No final de
2005, produzi
aproximadamen-
te 200 litros de
mosto de uvas
cabernet sauvig-
non e merlot. Segui todas as orienta-
¢oes técnicas e repeti o que foi feito
em 2004/2005: Desengace, esmaga-
mento, correcdo do mosto(aglcar), pé
de cuba, sulfitagem, descuba. A des-
cuba foi feita 8 dias ap6s 0 esmaga-
mento. A fermentacdo, quando da des-
cuba, ainda estava ativa. Foi colocado
batoque hidréulico (oxigénio). Depois
da descuba, a fermentacéo parou. Co-
locamos, para cada 100 litros, 6 gra-
mas de SO? e afermentacdo continuou
morta. Pergunto: E necessario ativar a
fermentagdo? Como ativar afermenta-
¢a0? Se afermentacao néo for ativada,
ovinho serddeboaqualidade? Agrade-
¢o muitissimo as informagdes que pu-
derem me repassar. Atenciosamente.

Idalio da Cruz In&cio
Santa Mariana/PR

R — Prezado
Idalio, de acordo
com 0 pesquisa-
dor da Embrapa
Uva e Vinho, Ce-
lito Crivellaro
Guerra, épreciso
saber a quantida-
dedeaclcaresre-
siduais do vinho
para ver se hou-
ve parada de fermentacéo (problema
comum em vinhos elaborados com
uvastratadas com excesso de agroqui-
MiCOS Ou sem respeito ao periodo de
caréncia dos mesmos) ou seja na des-
cuba néo havia mais acUcar para fer-
mentar. Para uma primeira impres-
sdo, basta degustar o vinho. Se o
mesmo estiver suave (com
acucar),entdo é porque houve para-
da defermentacdo. Deve-se nessa de-
gustacao verificar se h outros defei-
tos no vinho, como avinagramento,
amargor excessivo. Quanto a reativar
afermentacao, este € um procedimen-
to que nao deve ser feito. Nesse mo-
mento, 0 que esta feito esta feito.
Tentar reativar a fermentacéo ndo s
ndo surtiria efeito como estragaria
ainda mais o vinho.

Divulgacao

Feijdo brasileiro CONQUISTA mercado externo

Lendo a matéria sobre feijdo na
edicdo 684 darevista A Granja, gos-
taria de saber quais sdo as principais
variedades defeijdo paraexportacdo e
guais 0s paises que importam. Sem
mais, agradeco e aguardo resposta.
Atenciosamente.

José Eustaquio da S. Carvalho
joseeustaquiocarval ho@yahoo.com.br

R — A Embrapa Arroz e Feijao
tem uma lista as variedades de feijéo
para exportacfes. Segundo o pesqui-

il

sador Michael Thung, os tipos mais
procurados sdo o branco (maior que
40 e menor que 55¢/100 sementes ou
calibre menor que 250), branco tipo
Alubia: (grande especial, maior que
55g/100 sementes ou calibre menor
gue 250); cranberry (feijao redondo
com cor rosada com listras marron,
maior que 55¢/100 sementes ou cali-
bre menor que 250); cranberrytipo 2
(classificacéo inferior ao Cranberry
tipo 1); sugar bean (semelhante ao
Cranber ry, forma achatada e alonga-
da), dark red kidney.
(maior que 60g/100 se-
mentes ou calibre menor
que 180). Os principais
importadores sdo os pai-
ses &rabes em torno do
mar Mediterraneo, Espa-
nha, Italia, Turquia, Ira,
paisesafricanos e da Eu-
ropa e Cuba.
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O BRASIL AGRICOLA

agranjz
A SUA DISPOSICAD

ASSINATURAS
Call Contor

Ligue gratis

DEGD-5410528

Grande Pordo Alegre

Fone/Fax: (51) 3232-2288

Segunda & saxin, a3 Bh aF SR
Sibaca, dag @ gs 158

Farg adigies almeadas, amgias
artarioren, mudanga de amdaraco,
iragza cla torma de pagamento, Bgus
PAFA R MBAMOE NUIMEE SLME.

Por e=mail:
mail & agranja,com .
Fmx: (1] 3233-1822
Cariaa:

Ay, Gedulio Vargas,
1.528 — Paorto Alegre/RS

CEP 00150-004

Az cartes devem contar

agsnaha, HG ¢ ielafone ao awlor,

Por motive de Bapago ou clarecn, os cartes
poderfio sse publcadas ds forma edusida
S pockecks s pubbiadas ra sficio piguiris
A cErled ue chigansm abd o da 18,

Ligue gratis
0800, 5510526
Granda Forio Aegre (51] 3232 2288

@malia @ agran|a.cam
Ol wWww agranja.com

Para anun-“'nr Il-gu-=

comearcid

cosmafcial
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Da raiz a FOLHA

A agriculturaémesmo um mundo deinfinitas possibili-
dades. Ja tinha observado isso, mas reforcei a minha per-
cepcdo ao ler a reportagem “Rendimento daraiz a folha”
(edicdo 686) sobre a mandioca. Incrivel a infinidade de
itens que podem ser extraidos da planta. A raiz é base para
dezenas de produtos derivados. Portanto, eu deduzo: se
tiver um setor da economia deste Pais que deve merecer
atencdo irrestrita dos governos, este é aagricultura. E lem-
bro de um slogan que vi num carro tempos atras. “Fome
se combate com agricultura forte”.

Raquel Souza
Bebedouro/SP

A Historia se REPETINDO

N&o deixa de ser interessante saber que o Brasil voltaa
investir em seringais, paraa producao do latex que vai ge-
rar a borracha (* Redescobrindo a borracha, edicéo 686).
Ao mesmo tempo, o Pais comega a dar passos para se
tornar um gigante na producdo de madeira. Ou seja, pode-
se dizer que o Brasil esta voltando séculos na sua histéria,
lembrando os tempos em que produzia borracha e expor-
tava o pau-brasil. Esperamos que, desta vez, em ambos os
setores, os brasileiros e o Brasil ndo sejam novamente ex-
plorados pelo mercado externo.

Clayton Leéncio
Limeira/SP

ANTIAGRICULTURA

Eu gostaria de saber o que aagriculturafez con-
tra para o presidente Lula. Ou € mesmo rango ide-
olégico. Afinal, acada dia as coisas estdo mais di-
ficels parao campo, e ndo vejo nenhum movimen-
to do governo dele para gjudar a atividade. Fico
indignado ao saber que se o real fosse desvaloriza-
do s6 um pouquinho em relagéo ao délar amaioria
dos problemas seria resolvido. No entanto, o que
vejo sdo 0s bancos anunciando lucros recordes.
Assim édificil.

Laércio Bittencourt
Campo Grande/MS

Vale ym BRINDE

A agricultura brasileira € destacada pela producgéo de soja,
cana, laranja e outros, mas raras vezes ganha espaco na midia
outras culturasigual mente relevantes. Por isso, fiquei satisfei-
to ao ler areportagem sobre o vinho naciona (*Um brinde ao
vinho nacional”, edi¢do 685). O texto mostrou o que de me-
Ihor este importante segmento, inclusive que amparamilhares
de pequenos agricultores, representa para o Brasil. Na verda-
de, ndo ficamos deixando nada a desgjar para vinhos de outros
lugares. Esperamos que 0s precos recebidos pelos vitivinicul-
tores sejam a altura da qualidade de suas uvas e vinhos.

Paulo Roberto Squadra
Bento Gongalves/RS

Acesse www.agranja.com ou mail@ag

Divulgacéo

ranja.com
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CADERNO H

Deixa a carroga andar
que as melancias jd vdo
se acerfando

C laro que o titulo acima ndo serve para 0 Japao,

gue ja descobriu como fabricar melancias qua-
dradas.

Mas estamos no Brasil, onde o agronegdcio viveu seu
mais esplendoroso momento de gléria em 2004... e caiu
vertiginosamente no fundo do poco.

Hoje percebe-se que felizmente o pogo ndo eratéo fun-
do assim, e aos poucos a agricultura esta saindo do bura-
co.

Buraco que aconteceu por excesso de oferta; violenta
secaem determinadas regides, principal mente no Rio Gran-
de do Sul, onde no ano passado houve o pior stress hidrico
dos ultimos 30 anos; délar demasi adamente desval orizado
gue novamente atingiu o produtor galcho de arroz, esti-
mulando aimportacdo dos produtos via Uruguai e Argenti-
na; crédito inexistente no momento certo; falta de seguro
agricola (até hoje); o abuso de preco por parte dos fabri-
cantes de equipamentos agricolas, fertilizantes e de defen-
sivos agricolas.

Aqui funcionou a ganancia. Como o mercado estava
em estado de graga, os produtos ndo eram vendidos e sSim
comprados.

O aumento dos precos foi um bumerang. O produtor se
irritou do abuso e pbs o pé no freio por vinganga.

Como toda a eventual crise, ela deixano seu rastro um
lado positivo.

Verifica-se hoje que os pregos em geral dos insumos
estdo mais baratos do que ha 18/24 meses.

Por outro lado vale registrar que a revista, através de
telefonemas, e-mails e contatos pessoais, hunca recebeu
tantas indagagdes sobre quais as perspectivas para 0 ano
agricola/2006.

Naedicdo dejaneiro, A Granjatracou um perfil, ouvin-
do vozes abalizadas do setor. Dois meses passados, 0 es-
pirito do produtor rural, a bem da verdade, melhorou em
alguns pontos positivos, com exce¢do do arrozeiro e do
plantador defeijdo. Ha sem dlvida uma cautel osa esperan-
¢a de melhora no ar. Posicionamento mental plenamente
justificavel. Afinal, o destino do Brasil como poténciaagri-
colaestatragado. Nunca é demais|embrar que temos solo,
clima (auséncia de neve e tufées) e ainda muitas terras
para serem ocupadas.

E, aagriculturanos dltimos cinco anos, deu um notével

salto para frente, embora algumas solugdes como armaze-
namento e irrigagdo, ferramentas necessé&rias ao homem
do campo, ainda estejam num estégio inicial.

A cultura do risco ainda permanece. E incrivel a fata
de prevencéo.

Pois seca sempre haveraem algum lugar e elairarefle-
tir-se dentro de um ciclo inexorével.

Além disso, airrigagdo, aém de salvar alavoura, faz a
produtividade aumentar muito. A moderna agricultura exi-
ge o controle das &guas.

Igualmente, a armazenagem em nivel de fazenda deve-
ria ser algo prioritario na cabeca do agricultor.

Deveriamas nédo é. Infelizmente.

Se temos esta barreira menta implantada na cabeca de
guem planta, por outro lado, a absor¢do de técnicas de
manejo do solo como plantio direto, foi feitacom extrema
rapidez, assim como aintrodugdo datransgenia no cultivo
de soja, onde o produtor atropela a morosidade do gover-
no, fato que provavelmente ira se repetir com aintrodugéo
do milho transgénico.

Apesar do mau momento da agricultura, o governo nao
implantou nenhuma politica de médio e longo prazos. Al-
guns problemas meramente pontuais e absolutamente elei -
toreiros estdo sendo executados. E o band-aid para tentar
cicatrizar aferida.

O produtor sabe disso, e cadavez mais exige menos do
governo, por indtil.

Aposta sim no seu DNA de empreendedor.

Ele sabe que basta uma safra para reverter uma situa-
G&0 negativa.

O desanimo de seis meses atras estd dando lugar ao sen-
timento de que afina de contas o futuro ndo parece ser téo
Negro assim; Mesmo porgue, No momento também a agdo
governamental iragjudar. Lulaquer ganhar aelei¢éo, fazendo
de tudo para captar votos nos mais diferentes quintais.

Junte-se a isso que j& nos acostumamos gque a econo-
mia anda devagar como roda de carroga e que no devido
tempo as melancias véo se gjeitando.

E pagar para ver.

Por certo 2006 vai ser bem melhor para o agronegdcio
do que 2005.

Vale conferir.

Bom dia. Boatarde. Boanoite. Boasorte. m
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As plcapes e0s uillltarlos emortivos <0 pers;nagens de presenga
certa:e marcante No campo assim como S50 s tratores, as
colheitaderas, osbois e os pés de soja. Pelas suas caracterigticas, sa0 0S
veiculos preferidos dos protagonistas do agronegocio para asmais
diversasfinalidades, de trabalho a lazer. Neste especial, arevisa
A Granja apresenta alguns dos principais modd s que o mercado

empre que se falaem “maqui-

nas do campo” menciona-setra

tores, colheitadeiras, pulveri-
zadores e assim por diante. Mas ha
outras maguinas que diariamente fa-
zem o cotidiano dasfazendas e cola-
boram de forma marcante para tor-
nar o0 agro 0 maior negocio do Pais:
sS40 as picapes e os utilitarios espor-
tivos. Narealidade, é muito raro en-
contrar um produtor que, quando em
condicdes, ndo opte por uma picape
ou um utilitario esportivo parafacili-
tar o dia-a-dia, sgja no trabalho ou

braglaro oferece

no lazer. As picapes e os utilitarios
esportivos também séo a preferén-
cia dos demais protagonistas do
agronegécio, como agrénomos e
veterindrios, executivos de agroin-
dustrias e muito outros profissionais,
independente do segmento.

Por tudo isso, arevistaA Gran-
japublicaestareportagem especial,
paraapresentar ao leitor os model os
gue estao disponiveis no mercado.
Sédo veiculos aptos para diferentes
finalidades e condi ¢bes de aquisi¢éo,
todosjareferendados pela preferén-

cia, afinal sdo top de vendas em suas
empresas. Nao existem estatisticas
gue apontem qual é aparticipacéo do
agronegocio no mercado desse per-
fil de veiculos. Mas é certo que o
universo agricolabrasileiro absorve
uma parte consideravel dademanda.
AsexplicacOes paraapreferénciasio
muitas. E todas justificaveis. Pica-
pese utilitérios esportivos, pelassuas
caracteristicas e aptiddes, parecem
ter sido formulados pra as necessi-
dades do homem ligado diretamente
ao campo.
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- guranga, poténma e torque, estabili--
dadeno asfaltoeno barro, rendimen-
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das qualidades que o usudrio encon-
tra quandose acomoda na cabine des-
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- Ranger, da lford
mentorde picapes, a Ford se desta-
~capor tradlgao mund| a.AsérieFé

mundo e a F-150 é o veiculo mais
- comercializado nosEUA ha17 anos.

“No Brasil, oferecemos um produ-
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Carloslglessias

. &ée a {.”
) icio d'b segmen- -
) pes derlvadas e possui a
~ maior capasudade de carga da cate-
.O'Gna (750 quilos no catalogo bési-

co). Ja a Ranger se destaca por sua

“versatilidade. “O motor PowerS-

troke, o maisforte dacategoria (163
cv), garante o desempenho e a ro-
bustez para enfrentar qualquer desa-
fio. Possui as versdes diesel ou ga-
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Walter Pessmann, usuéario fiel da Ford

Ranger, elogia seu desempenho off road

solina, cabine simplesou duplae4x2
ou 4x4”, listaVasconcellos. “ A Ford
F—250 € o maior sindénimo de potén-
cia, robustez eimponénciague vocé
pode encontrar, tanto nahorade pe-
gar no pesado como NOs momentos
de lazer com afamilia. E oferecida
nas versdes cabine simples e dupla
A F-250 éideal parao agronegocio”.

O agronegocio é para a empresa
um dos principais focos de atuacéo
dos profissionais de marketing da
empresa. “Em busca de aproveitar
essa oportunidade de mercado, a
Ford continuara investindo nesse
segmento. Além de um esforco de
comunicacdo em midia segmentada,
gueremos participar das dez princi-
paisfeiras do Brasil, além de acbes
regionais junto aos distribuidores.
Nosso objetivo é tornar-se referén-
ciano agronegocio”, revelaVascon-
cellos. “Existe umagrande correla-
¢do entre ainddstria de picapes e as
regifes do agronegdcio. A regido Sul,
Centro-Oeste e o interior da Sudeste
— grandes cinturdes agricolas e pe-
cuario —representam hoje quase 70%
das vendas de picapes’, destaca o
gerente.

Oindustriério earrozeiro de Ca-
magqud/RS Walter Pessmann éfiel a
Ford Ranger, visto que possui 0 mo-
delo faz cinco anos. A atual, ater-
ceira, tem menos de quatro meses, e
€ 0 mais recente lancamento daem-
presa. O produtor utiliza o veiculo
paraas maisdiversasfinalidades, em

viagensafeiras
pelointerior do Es-
tado, em idas de casa,
na cidade, até a fazenda e
para se deslocar internamente
na propriedade. Em todas as fun-
¢Oesaque é submetida, aRanger ndo
decepciona, garante Pessmann. “A
picape é bastante versdtil, de uso mis-
to. O desempenho off road é bas-
tante efetivo”, elogia. “ Tem muitapo-
téncia paraandar naestrada. No as-
falto é bastante estavel. A 3.0 (novo
modelo) esta muito boa’.

Parachegar afazendano interior
de Camaquéd, sdo 40 quildmetros de
estrada de ch&o, onde se costuma
enfrentar, principa mente no rigoro-
so inverno gadcho, muito barro. E
este € 0 mesmo terreno para andan-
¢asinternas nafazenda. Masem lu-
gares assim, nenhum problema. “O
ponto mais positivo é o off road”,
reiterao arrozeiro.

S10, da Chevrolet — A agricul-
turaéumagrande absorvedorade pi-
capes S10 da General
Motors. “Hoje nossa
vendade picapese
utilitérios espor-
tivosérepresen-
tada por grande
parte deste pu-

Chevrolet S10

Motor Turbo diesel eletronic
intercooler e a gasolina
4emlinha
140¢cv3.500rpm

Manual de 5 velocidades
overdrive

4x2edxa

Auxiliar avacuo, duplo
circuito hidraulico
Adisco ventilado
Atambor ajustavel
Sistema antiblocante,
ABS nas rodas traseiras
Hidréulica convencional
Independente

Numero de cilindros
Poténciamaxima liquida
Transmisséo

Tragéo
Freios

Dianteiros

Traseiros

Direcéo
Suspensodes

Opcdes Cabine dupla: 4x2 XLS (gasolina);
4x2 (XLS/XLT) diesel;
4x4 (XLSIXLT/LTD) diesel

Motor

Injecao Direta com gerenciamento eletrénico

Nimero de

cilindrosivélvulas 4emlinha/16

Cilindrada 2.968cm3

Poténciamaxima 163cv @ 3.800 rpm

Tanque 60l (cabine simples)/75 cabine dupla

Cambio Mecanico, 5 marchas

Capacidade carga 2.250a3.020 kg (conforme modelo)

NUmerode assentos 5 (XLT/LTD); 6 (XLS)

Direcao Hidréulica, com mecanismo de
pinh&o e cremalheira

Tracéo 4x2 traseira ou 4x4

Pneus 235/75R15 (XLS); 245/70R16

(XLS/XLT/LTD)

blico. O perfil do publico deste seg-
mento € o produtor rural”, destaca
Rogério Sasaki, gerente assistente de
MarcasdaGM do Brasil. “Tendo em
vistao grande potencial deste merca-
do, criamos of ertas especiaisparaeles
por meio do canal de vendas do pro-
dutor rural onde possui descontosdi-
ferenciados. Acreditamos no poten-
cia destemercado einvestimos cons-
tantemente nacategoria. Hoje, atingi-
mos grande parte deste publico em
feirasagropecu&riaseemsites’, com-
plementa.

A Chevrolet oferece nesta linha
uma gama ampla de veiculos, a ga-
solinae adiesel, com tragbes 4x2 e
4x4. “ O principal objetivo é atender
as hecessidades deste publico”, jus-
tifica Sasaki. Os model 0s séo 0s se-
guintes: S10 Cabine Simples Gasoli-
na 4x2, S10 Cabine Simples Diesel
4x2, S10 Cabine Simples Diesel 4x4,
S10 Cabine DuplaGasolina4x2, S10
Cabine DuplaDiesel 4x2, S10 Cabi-
ne DuplaDiesel 4x4, Blazer Gasoli-

Aratjo roda até 3 mil km por més com
sua S10. " Tem torque e o motor é bom”

' Divulgacdo

W




na4x2, Blazer Diesel 4x4 (além das
configuragdes Colina, Tornado e Exe-
cutive). Atualmente asversbesmais
vendidas da picape Chevrolet S10 sdo
a S10 Cabine Dupla Turbo Diesel
Electronic 4x4 Executive (top deli-
nha) e a S10 Cabine Dupla Gasolina
4x2 Advantage. “ Este resultado re-
flete o sucesso do renovado modelo
2006, que chegou em agosto de 2005
com uma série de novidades’, res-
salta.

“E multiuso”. Assim o produtor e
gerente de agénciabancériaAntonio
José de Aralljo define asua Chevro-
let S10. Aradjo utilizaapicape para
ir ao trabalho e andar dentro da ci-
dade de Goiania/GO, mas também
paradeslocar-se até suafazenda, em
Uruagu/GO, a270 quildmetros, onde
crianelore e plantasoja. “Venho para
o trabalho com ela. E confortavel.
Tem cabinedupla’, descreve seu co-
tidiano. Aradjo explicaque ndo usaa
picape paraaslidas dafazenda, pois
0 automovel é novo. “N&o carrego
nada de pesado”. O principal uso é
mesmo para o deslocamento. Paraa
fazenda, Aralijo eafamiliavéo quin-
zenalmente, em média. “VVou pescar
de vez em quando também”, acres-
centa.

Araljo mostra-se satisfeito com
amarca, pois anteriormente teve por
muito tempo uma Chevrolet D20.
“Elaficou maismacia. Mais pareci-
dacom carro de passeio”, destacao
produtor. “Estou muito satisfeito”,
declara. “Andabem, é confortavel e
tem um bom desempenho. Tem tor-
gue e o motor é bom”, prossegue.
“A visibilidade esta 6tima”. Eleroda
com a sua S10 entre 2.500 e 3.000
quildmetros por més entre as ativi-
dadesdiarias e o deslocamento até a
fazenda.

L 200, da Mitsubishi — O agro-
negaocio representa 30% das vendas
de picapes da Mitsubishi, que pro-
duz diferentes versdes da L200 e
L 200 Sport. Todas sdo cabines du-
plas, adiesel e 4x4. O presidente da
empresano Brasil, Paulo Ferraz, ava
liaque apesar do momento delicado
do agronegdcio brasileiro, acomer-
cializacdo “continua firme”, pois o
carro é usado no trabalho. “Eviden-
temente, ele (consumidor ligado a
agricultura) esta mais cautel0so na

Mitsubishi L200 Sport 4 x 4 (Mitsubishi

Motor 4D56 VGT Turbo Diesel Intercooler
Cilindrada 2477cm3

Poténciamaxima
(cvirpm)
Transmissao
Tracéo

121/4.000

Mecanica de 5 velocidades
4x2 traseira, 4x4 tempo
parcial, 4x4 reduzida
Direcéo Hidraulica
Suspensdo
Dianteira Independente, bracos triangulares,
barra de tor¢éo, amort. hidraulicos
Eixo rigido, molas semielipticas,

e amortecedores defasados

Traseira

Freios
Dianteiros
Traseiros

Discos ventilados 16" pistao duplo
Tambor

hora de investir”, admite. “Mas ele
tem quetocar o agronegadcio. Elendo
abre o investimento no trabal ho. Se-
n&o ndo consegue trabalhar e produ-
zir. Elendo vai deixar deir afazen-
da. S6 parade fazer o extra’, anali-
sa. Entre os usuarios de picapes no
campo, lembra, ndo estdo apenas
produtores ou pecuaristas, mas ou-
tros profissionais.

No que se refere a picapes, Fer-
raz revelaque o usudrio esta bastan-
te exigente em itens como confiabi-
lidade e custo de manutencéo baixo.
“Ele quer um carro que o transporte
ao lugar que permitaaele produzir”,
descreve o executivo. “Hoje ninguém
vai inspecionar afazendaacavalo ou
apé. Ele precisafazer isso com ve-
locidade e prestreza. E amagquinatem
gueter ar condicionado”, prossegue
o executivo. “Elelevao laptop jun-
to. E o seu escritério sobre rodas”,
define Ferraz. Além de tudo isso, o
usuario quer um veiculo quefacilite
o0 deslocamento por rodovias. “N&o
tem boas estradas, usa 4x4”, escla-
rece.

Carro parair ao cinema e tam-
bém paraarrastar palanques paracer-
ca. Estasfuncdestéo distintasforam
feitas pelas picapes Mitsubishi L200
do advogado e pecuarista Edeval
Bueno, de SantaHelena/PR. Bueno,
gue possui afazenda Estancia Voti-
co, em Campinada L agoa/PR, conta
gue ambas as fungdes sempre foram
muito bem executadas pela picape.
Além disso, internamente nafazen-
da o pecuarista sempre costumou
andar com desenvoltura, independen-
te da topografia e das condicdes de
umidade do terreno. “Até morro eu
subo. A fazenda é bem ‘dobrada’”,
descreve. “E no barro, vai embora”.

Carro para ir ao cinema e para arrastar
palanques. Assim Edeval Bueno define
as caracteristicas da L200, da Mitsubishi

Além disso, € claro, Bueno se deslo-
capelacidade cotidianamente com a
picape.

O pecuarista vé muitas qualida-
desnaL 200, e por isso jateve duas.
“Tem estabilidade em curvas, tanto
em asfalto como naterra’, avalia. “O
gue eu gosto € que ela é alta. Entro
no pasto e ndo enrosca embaixo”,
descreve. “A estabilidade é um
show”, prossegue. Conforme ele, o
consumo de combustivel atéavelo-
cidade de 110 km/h chegaa9,5a10
quildmetros por litro de diesel. “A
frenagem é espetacular. A 140 quil 6-
metros por hora, pode frear e largar
ovolante’, elogia.

Hilux, da Toyota — Em marco
do ano passado a Toyota lancou o
novo modelo daHilux, suaprincipal
picape. “ ParaaToyota, anovaHilux
€ para revolucionar o segmento de
picapes médias, e vem definitivamen-
te cumprindo esse objetivo. A picape

Hillux 4x4 Standard Cabine Dupla (Toyota)

Motor Toyota diesel D-4D 2,51 16V Turbo
Poténcia cv/rpm 102/3.600

Cilindrada 2494

Alimentacéo Injecao direta e eletronica

Tracéo 4x2, 4x4 e 4x4 reduzida
Transmissao Manual de 5 velocidades
Suspensdo
Dianteira Independente, bracos duplos
triangulares, molas helicoidiais
e barra estabilizadora

Eixo rigido, molas semi-elipticas
eduplo estagio

Hidraulica, pinhdo e cremalheira

Traseira

Direcdo
Freios
Dianteiro Discos ventilados
Traseiro Tambor com LSPV
Capacidade de carga 1.000kg
Capacidade do tanque 80 litros
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Adroaldo Pdétter, proprietario de uma Hilux cabine dupla: ‘‘uso a picape como cavalo”

traz inovagdes que destacam o con-
forto e o prazer ao dirigir, conseguin-
do assim acombinagcdo perfeita: um
veiculo sélido e confidvel capaz de
transitar pelos caminhos mais difi-
ceis e com um conforto Unico que
destaca o prazer ao dirigir”, avalia
Frank Gundlach, gerente geral da
areacomercial daToyotaMercosul.
“No ano passado foram comerciali-
zadas 13.853 unidades do modelo, o
gue garantiu @ marca o primeiro lu-
gar no ranking de picapes médias a
diesel, com 26,4% de participacdo no
mercado”.

A ToyotaMercosul apresentou si-
multaneamente naArgentinaeno Bra
sil anovaHilux, umveiculo queim-
pulsionaumarevolugdo total no mer-
cado de picapes. Com base em qua-
se quatro décadas de pesquisa, de-
senvolvimento e testes, a empresa
criou um novo padréo de picape, onde
incorporou o chamado “valor Toyo-
ta’ paraoferecer um produto que sa-
tisfaca as necessi dades de seus usu-
arios em todo o mundo. Segundo a
empresa, anovaHilux, fabricadana
planta de Zarate, naArgentina, ofe-
rece uma"“nova dimensdo em maté-
ria de robustez, conforto e estilo,
inédita no mercado, e apoiada pela
gualidade Toyota’.

O agropecuaristaAdroaldo Potter,
proprietario da Estancia Caty, em
Santanado Livramento e Quarai, no
Rio Grande do Sul, utilizaasuaHi-
lux cabine duplainternamente napro-
priedade e parafazer viagenslongas,
para Estados distantes como o Mato
Grosso e Séo Paulo. “Uso a picape
como cavalo”, revela. “Ando por

todaafazenda com apicape. As pes-
soas se horrorizam com 0 meu uso
do carro. Acham que exijo muito
dele. Nao me privo de ir com o vei-
culo”, conta. Além disso, desloca-se
por estradas e cidades. “Meu carro
de passeio é a picape; meu carro de
trabalho é a picape”, descreve Pot-
ter, que plantaarroz, além de pasta-
gens (inclusive para producéo de se-
mentes), e criagado hereford e bra-
ford.

Pelas razbes listadas,
0 agropecuarista diz que
nao precisade outro car-
ro. SO possui aHilux. Ele
tem aatual picape hdme-
nos de um ano, e foi o
primeiro no Estado afa-
zer arevisao dos 10 mil
quildmetros e dos 20 mil
quildmetros. " Estou ple-
namente satisfeito”, de-
clara, espontaneamente.
Segundo ele, uma das
caracteristicas que mais
0 agradam é o tamanho da

Saveiro (Volkswagen)
Gasolina - Alcool
Motor 18L8v
Cilindradas cm3 1.781
Numero de cilindros 4
Poténcia liquidaméxima
cvipm
Posicdo
Transmisséo
Freios
Dianteiro

103/5.250 - 106/5.250
Longitudinal na frente do eixo
Manual de 5 marchas

Disco ventilado. Cavalete
fiutuante com um émbolo
Tambor com regulagem
automatica

Traseiro

Desempenho
Velocidade final (km/h)
Consumo

Cidade

Estrada

172 - 174

111-74
16,1 - 10,7

cabine. Afinal, com 1,92 metro de al-
tura, enfrentariaincémodos probl e-
mas num espago muito pequeno.
“Levo muito em consideracéo o ta-
manho da cabine”, destaca. “Viajo
com ela como se fosse um carro. E
muito econdmico. Surpreende até
pelaeconomia’, prossegue. Por tudo
isso, no meio do ano ele eafamilia
irdo com aHilux parao Deserto do
Atacama, ao norte do Chile.
Saveiro, da Volkswagen — A
Saveiro € o unico veiculo da Vo-
Ikswagen no segmento picapes e uti-
litérios esportivos. Segundo aempre-
sa, apicape possui itens val orizados
neste segmento como resisténcia,
agilidade, bom torque, baixo custo
de manutencéo, boa capacidade de
cargaeboavisibilidadelateral etra-
seira. “ Os consumidores estdo cada
vez mais exigentes, e buscam pica-
pes que satisfacam tanto a necessi-
dade profissional quanto pessoal.
Eles querem um carro forte, impo-
nente, com boa capacidade para
cargas (cobertas ou incobertas) ou
espaco paralevar amoto e bicicle-

y o e

Paulo Solheid n&o abre méo da Saveiro
para o trabalho e o lazer. J4 esta na

quinta picape do mesmo modelo, agora
um total-flex




taquando vao vigjar”, expde aem-
presa.

A Volks destaca que o consumi-
dor prezapelaindividualidade, e no
caso das picapes com cabine esten-
dida, ele consegue manter estaindi-
vidualidade, podendo também levar
outras pessoas. “Com o0 passar do
tempo, a evolucdo das ofertas do
mercado tornou os consumidores
mai s exigentes. Os usuarios de pica-
pes séo conhecedores da categoriae
mantém-se i nformados sobre o mer-
cado”, evidencia a empresa. “Em
todos 0s segmentos, exceto frotis-
tas, estdo sempre presentes os an-
seios por liberdade, aventuraeava-
lorizacdo da poténcia, da energia e
dapraticidade. Tanto do carro quan-
to do usuério”. Com esse cenério, a
empresa tem como objetivo melho-
rar aoferta, oferecendo produtos que
atendam as necessidades.

O médico veterinario daAssocia-
¢ao Brasileirados Criadores de Ca-
valos Crioulos (ABCCC) Paulo Ar-
mando Rebello Solheid, o Donga,
ndo abre mao da picape Savei-
ro paratrabalho elazer des-
de 1989. Atualmente,
esta na quinta picape
do mesmo modelo
(uma total-flex, ano
2006), apas diversos
carros da marca Vo-
Ikswagen, a quem se
mantém igual mente
fiel. “Uso paratudo”,
resume o veterinério
que reside em Uru-
guaiana/RS. O “tudo” significa
rodar entre 3 mil a5 mil quil -
metros por més na época de
pico do seu trabalho de inspe-
¢ao técnica, extensdo e fomen-

trada e por oferecer uma série de
itens que tornam a sua conduc¢&o
mais pratica, como vidros el étricos
e controle de som nadirecéo. Donga
esclarece que a picape ndo o desa-
ponta nem no asfalto e nem napista
de terra. “N&o adianta ter um carro
de cidade e ndo poder usar parafora.
Vai ter um gasto maior”, avaliao ve-
terinério. Ou sgja, um Unico carro ndo
o deixanamao, sejano asfalto ou na
estrada de chéo.

Strada, da Fiat — Osprincipais
model os da Fiat no segmento pica-
pese utilitarios esportivos sdo a Stra-
da, a picape mais vendida em todos
0S segmentos, de acordo com aem-
presa. “Elaéaunica
com cabi- >

Na Fiat, a picape Strada é a mais vendida

em todos 0s segmentos

to em propriedades de 380 as- g 14Flex

sociados daABCCC por cinco
municipios. Também usao car-

No. de cilindros
Cilindradas
Poténciaméximacv/rpm  80/5.500(gasolina) 81/5.500(alcool)

4emlinha
1.368cm3

ro, naturalmente, em desloca- Ignicéo Eletranica digital
mentos com destinos pessoais. Alimentagao Gasolinaléicool
. . Numero de marchas 5afrenteeumaaré
§egund0 I:?onga' a prlfnCI_ pal Tragéo Dianteira com juntas homocinéticas
razao que O Ieva a prererir a Freios Hidraulico
Sa.V ei rg é ar el éo FC)U St o- be_ Dianteiro Adisco ventilado com pinga flutuante
a@ Traseiro Atambor com sapatas

neficio. “Tem manutencéo ba-

rata e poder alto derevenda. E Diregéo , i
Capacidade dacacamba 1.100 litros/800 litros (C.E)

Tanque de combustivel ~ 58 litros
Velocidade maxima
Consumo

Urbano 12,4km/l (gasolina)/8,5km/l (&lcool)

agrada pela estabilidade naes- Estrada

évalorizada’, justifica. “Pos-
sui durabilidade. Custa a des-
gastar”. Além disso, o carro 0

autocentrantes e regulagem automatica
Hidraulica com pinh&o e cremalheira

161 km/h(gasolina)/162 km/h(alcool)

16,3km/I (gasolina)/11,4km/l (alcool)

Divulgacdo

ne estendida, o que garante
espago paraacomodar, com seguran-
¢a, pequenos volumes e equi pamen-
to detrabalho nointerior dacabine”,
sustenta a empresa. “O Fiorino é o
lider absoluto do segmento de fur-
gbes peguenos. O model 0 exibe uma
excelente relagdo custo x beneficio.
Jao Ducato éolider do seu segmento
e, além da excelente relacdo custo x
beneficio, dispde do maior nimero
de opcdes de carroceria para aten-
der as necessidades especificas de
cadacliente”, complementa.
Segundo a empresa, aFiat possui
uma politicade vendas diretas especi-
fica para produtor rura, com padréo
de atendimento e condi¢des de venda
especificos.
"0 agronegdcio
édesumaim-
portancia
para a Fiat
e sua parti-
cipagdo nos
negocios da
empresa vem
aumentando
anoaano”, res-
sdta “As oscila-
¢Besque atingem o
agronegécionéo che-
gam a ser percebidas
pela Fiat, ja que muitas
frotas tém sido renovadas,
inclusive com substituicdo de
veiculosdaconcorréncia’. Se-
gundo percepcdo daFiat, o con-
sumidor procuracarros com baixo
custo de manutencado, boa relacdo
custo x beneficio, versatilidade e
adequacéo as suas necessidades.
Musso Sport, da SsangYong —
A SsangYong oferece a picape Mus-
so Sport, uma cabine dupla, com es-
paco interno, cagcamba com boas di-
mensdes, motor turbo diesel Merce-
dez Benz 4X4 com reduzida, acio-
namento el étrico no painel naversao
mecanicae automéatica. “Elajavem
de série com protetor de cacamba,
vidros elétricos, travas elétricas in-
clusive natampadacagamba, ar con-
dicionado, direcdo hidraulica, estri-
bos, rodas em liga leve, som, air
bag, retrovisores elétricos, volante
escamotiavel, apoio de cabecadian-
teiros e traseiros com regulagem”,
destacaHélio Souza Cunha, gerente




REPORTAGEM DE CAPA

Musso Pick Up 4x4 (SsangYong

LX - GLX
Transmissao Manual 5 velocidades
Automaética 4 velocidades
Motor
Tipo 5 cilindros em linha
Combustivel Diesel
Cilindrada 2.874cm3
Tanque capacidade 70 litros
Poténciamaxima
(cv/rpm) 120/4.000
Consumo
Urbano (//100km) 83-7

Extraurbano (/100km) 13,2 - 10,9
Seguranca Dire¢&o hidraulica
Pinh&o e cremalheira
Freios
Dianteiro
Traseiro
Tracdo
Pneus

Disco ventilado

ABS (disco)

Part Time 4x4 normal e reduzida
255/65R16/235/70R16

comercial daempresa. “ E uma pica-
pe bem moderna gque pode ser usada
no dia-a-diatanto naterraquanto no
asfalto e com preco bem competiti-
vo", completa.

“O agronegocio éimportante para
0 NOSSO segmento, poisele é gerado
por pessoas que gostam, necessitam
e utilizam este tipo de veiculos, os
guaistambém sdo pessoas formado-
rasdeopinido”, avaliaCunha. “ Sem-
pre que pensarmos em divulgacdo de
NOSS0S produtos, precisamos atrel &-
laa exposicado dos mesmos, e 0 agro-
negdcio nos possibilitaisso de for-
ma bastante satisfatoria, a medida
em gue encontramos nele nosso pu-
blico”, prossegue.

O pecuarista Odilon Peixoto, cri-
ador de guzerd e cavalos quarto-de-
milhaem Aracati/CE, a120 quildme-
trosde Fortaleza, utilizaa suaMus-
so Sport para locomover-se com a
familiadacidade, ondereside, até a
fazenda. Consideraa picape adquiri-
da quase dois anos atras na medida
para suas necessidades. “O espaco
interno da cabine € espetacular. E a
cacamba é profunda’, destaca. “E
supereconémica. Faz dez quiléme-
tros por litro tranquilamente”, com-
plementaPeixoto. O pecuaristadesta-
caapropriafacilidade de acesso aca
bine como uma vantagem da picape.
“Eu gosto muito do carro”, sintetiza.
Peixoto ressalta que 0 motor com
cinco cilindrosfacilitao manuseio da
direcdo. “N&o tem atremedeiradapi-
cape adiesel. Nem se percebe que o
motor édiesel”, comenta.

Dodge Ram, da Dodge— A
Dodge voltou ao mercado do seg-
mento de picapes no inicio do ano

d
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passado com o lancamento da pica-
pe “tamanho grande” Dodge Ram
2.500 cabine dupla. Segundo o ge-
renteregional de automéveisdaem-
presa, Dirlei Ribeiro Dias, apropos-
tainicial erade“vendas modestas”,
mas a comercializacdo superou a
metaem trésvezes. E em janeiro Ul-
timo aempresalancou aversdo Dod-
ge Ram 2.500 cabine simples. Se-
gundo Dias, aDodge Ram éaunica
no segmento de picapes grandes
com tragéo 4x4. “E um diferencial
do nosso modelo”, destaca. Portan-
to, justifica, éumamaquinaideal para
o fazendeiro que por vezes precisa
ultrapassar terrenos complicados

Rudnei Marcal destaca a
% | tragdo 4X4 da Dodge |
&= 8 Ram:‘'* vocé traga com o

veiculo até 100 km/h, sem

P ter que parar

Musso Sport é indicada para o barro e o
asfalto, com preco competitivo

com areia ou barro. “Se nao tiver
umad4x4 ndo cheganafazendadele’.

Até por isso, Diasvéno agro-
negdcio um setor de relevante im-
portancia. A Dodge, inclusive, fir-
MOou parceria com os principais ro-
deios do Pais e participa de feiras
tradicionais, como Agrishow, Expo-
inter e ExpoZebu. Apesar do mo-
mento ser de dificuldades para o
agronegocio nacional, Diasargumen-
ta que espera um ano bom em ven-
das, visto que os clientes da Dodge
normal mente atuam em mais de uma
atividade, como pecuariaefrigorifi-
co, industria do couro, soja, trans-
portes e assim por diante. “ S&o mul-

Divulgacao

Divufgagéo




Dodge RAM Cabine Dupla
2500 SLT (Dodge

Motor
Cummins Turbo
diesel 5.9 litros
Cilindradas

6 cilindros em linha
5.883cm3

Injecéo Eletronica, alta presséo
Common Rail

Poténcia (cv/rpm) 330 @ 2900

Transmisséo Automética de 4 velocidades

Caixadetransferéncia  Elétrica4 x4 Part Time

Freios

Diametro do disco

dianteiro/traseiro 353 milimetros

Pneus

Tamanho méximo LT265/70R17EBSW

Tanque de combustivel 128 litros

Reboque (capacidade)  +de 5.500 kg

tiempreséarios. Estdo em véarios seg-
mentos. Eles continuam tendo poder
de compra’, explica. Conforme ele,
pelas suas caracteristicas, a Dodge
Ram oferece a picape que o cliente
desgja: “A picape se aproxima do
conforto de um automével. Ele pode
ir a fazenda com a familia com o
mesmo conforto”.

Rudnei Marcal, que possui fa-
zendas em Bataypord e NovaAlvo-
radado Sul, no Mato Grosso do Sul,
onde cria nelore e faz cruzamentos
com ragas continentais e européias,
adquiriu suaprimeiraDodge Ram ca-
bine duplaseis meses atrés. “ E mui-
to espacosa e confortédvel paraosseis
passageiros que leva. O motor diesel
€ surpreendente se compararmos
com 0s que temos disponiveis em
nossas camionetes nacionais. Nenhu-
ma nacional se compara a Dodge”,
atestaMarcal. “ Desde para passeios
e viagens, quanto para o trabalho
duro da fazenda, enfrentado todo
tipo de estradas, até entrando no
meio do pasto, jaque suaalturaper-
mite”, descreve. “Aqui em nossare-
gido temos estradas muitos precari-
as principalmente as de terra, e a
Dodge superatodas com muito con-
forto”.

Segundo €ele, a tracdo 4x4 é um
item “fabuloso” na Dodge Ram.
“Vocé traga com o veiculo até 100
quildmetros por hora, ndo necessi-
tando parar. O espaco € amplo, tem
seguranga, durabilidade emecénica’.
ParaMarcal, aprincipal diferencada
picape para outros veiculos é a ro-
bustez. “Quando comprei a Dodge
Ram, ndo esperava que fosse tudo
isso. Como eu poderia combinar fa-
zenda com esse veiculo? Em pouco

tempo me surpreendi. Hoje,
nao troco ela por outra ca-
mionete.”

Sorento, da Kia — A
Kia comercializa no Pais o
Bongo, que é uma picape
com capacidade de cargade
1.530 quilos e focada para
o trabalho, sejaem grandes
centros urbanos ou éreas
rurais. Entre os utilitarios
esportivos os clientes bra-
sileiros tém o Sportage e o
Sorento. O Sportage, com
motor gasolina, tem como
caracteristica principal ser
um utilitario esportivo com-
pacto, mas que of erece con-
forto e praticidade, além de
possuir moderno design. Ja
0 Sorento € o utilitério es-
portivo daKiademédio luxo
gue apresentarequinte e so-
fisticacdo, seja na versao
gasolinaou diesel. “Osdois
veiculos enfrentam com
tranquilidade os pisos en-
contrados nas cidades e estradas,
como também os do campo e irre-
gulares’, informa José Luiz Gandi-
ni, presidente daKiaMotorsdo Bra-
sil. “Estamos otimistas para o mer-
cado como um todo em 2006, pre-
vendo um crescimento significativo
em unidades comercializadas’.

O agronegdcio € um setor impor-
tante para a Kia no que se refere a
picapes e utilitarios esportivos.
“Quando caminha bem e gera bons
rendimentos ao empresariorural, ele
naturalmente investe em troca de
veiculos para dar mais conforto a
familia. Quando ndo geraosresulta-
dos esperados, a participacdo do
empresario rural nas vendas de vei-
culos é guase imperceptivel, o que
dificulta as empresas de investirem
mai s no setor”, admite Gandini.

Marcos Roberto Teixeira, empre-
sario de Cascavel/PR, ndo sentemais
calafrios ao saber gque tera que en-
frentar alongaestradaentreacasae
suas duas fazendas no Oeste Baia-
no. Com sua Sorento adiesel, elefaz
0 percurso com tranguilidade, con-
forto e seguranca. “N&o me arrebento
numa viagem de 2 mil quildmetros
de ida e de volta’, comenta. E no
deslocamento, caso ndo estejaacom-

Marcos Teixeira diz que com a Sorento € possivel
aliar o conforto de um carro de passeio a economia

panhado, o empresério rebate os ban-
cos e pode transportar o que quiser.
Da mesma forma, ao estar com o
veiculo, ele ndo encontradificulda-
des em se deslocar entre umafazen-
da e outra, visto que estéo sediadas
nos municipios de S&o Desidério e
Jaborandi. “ Aindatenho a possibili-
dade de andar dentro das fazendas,
também em dias de chuva’, acres-
centa.

O empresario destaca que 0 So-
rento Ihe possibilitaaliar o conforto
de um carro de passeio a economia.
“Ele se torna bastante econdmico.
Faz 11 quildmetros por litro”, res-

Sorento LX 2.5L (Kia

Motor 25L
Tipo 4 cilindros em linha
Cilindrada 2.497cm3
Poténciaméaximacvipm 140 @ 3.800
Diregéo Hidréulica, pinhdo
e cremalheira
Transmiss&o
Manual
Automatica

5 marchas sincronizadas
5 marchas controladas
eletronicamente

Tragéo 4x4tipo Part Time
Freios

Dianteiros e traseiros
Chassi e carrocaria

Discos ventilados

Em ago estampado sobre
quadro do chassi

Pneus

Dianteiros e traseiros ~ 225/75R16

Volume do combustivel 80 litros
Numerodeocupantes 5
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REPORTAGEM DE CAPA

salta. “E € um automével conforta-
vel, de luxo, mas com praticidade
para o campo. Vigjo o diatodo e ndo
canso”. Outro elogio de Teixeirare-
fere-se dseguranca. “No caso deum
acidente, vocé estaria muito mais
seguro. A estruturate protege”, des-
creve.

Frontier, da Nissan — A picape
Frontier e o utilitério esportivo Xter-
rasdo os principais produtos daNis-
san nos respectivos segmentos.
“Para 0 segmento rural as versdes
mai s procuradas sdo Frontier cabine
simples (produto muito utilizado
parauso no trabalho), Frontier cabi-
ne dupla X E (produto voltado parao
trabalho), Frontier cabine dupla SE
(veiculo misto de uso do produtor
no trabalho) e o Xterra SE (normal -
mente de uso do produtor)”, comen-
taDaniel Farkuh, gerente de marke-
ting de produto daempresa. Farkuh
nao divulganumeros, masrevelaque
o produtor rural representa uma fa-
tiaimportante nasvendas. “ Trata-se
de um publico que necessita de um
veiculo forte eresistente, principais
caracteristicas da linha Frontier e
Xterra'.

O executivo apostano crescimen-
to de mercado para o segmento de
picapes e utilitarios esportivos. “O
consumidor esté procurando veicu-
los potentes, seguros e capazes
(4X4), mas também com conforto e
tecnologia. E nisso que as montado-
ras estédo apostando no momento”,
declara. Conforme ele, a“ migracéo
forte” de automoveis como sedanse
minivans parao segmento de utilita-
rios esportivos devera aumentar. “ Ja
0 mercado de picapes se mantém

Frontier (Nissan

Cabine Simples - Cabine Dupla

Tracao 4x2 - 4x2 - 4x4

Vers&o XE - XE/SE - XE/SE - /Strike
Motor MWM 4.07 TCE Sprint Eletronic
Combustivel Diesel

Intercooler Sim

Poténcia (ISO ABNT) 140cv (103kW) @ 3.500 rpm
Transmissao Manual de 5 velocidades
Freios

Dianteiro Disco ventilado com ABS

Traseiro Tambor com ajuste autométicocomABS
Direcdo
Tipo assistida Hidraulica - Setor e rosca sem fim

Rodas
Pneus
Tanque

Aco (XE) Liga Aluminio (SE e Strike)
225/75R15 - 265/70R15

60 litros - 73,5 litros

Consumo urbano 12,7km/l - 12,5km/I
Consumorodoviario  16,4km/l - 16,4km/I

Capacidade de carga 1.000kg

estavel ao longo dos anos e tende a
se dividir entre picapes realmente
off-road e picapes mais urbanas,
deixando a decisdo final ao consu-
midor, de acordo com o seu perfil e
tipo de uso”, prevé.

Freelander, da Land Rover —
A Land Rover comercializaos utili-
térios esportivos Defender, Freelan-
der, Discovery 3, Range Rover 2006
e Range Rover Sport. A empresaesta
posicionada no segmento de utilita-
rios esportivos de luxo “premium”.
“Com os dois ultimos lancamentos

Picapes Frontier e suas versdes sdo 0s
principais produtos da Nissan para o
segmento agricola

_— .
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damarca, o Discovery 3 e 0 Range
Rover Sport, aLand Rover consoli-
daaindamais essa posi¢éo. Sdo vei-
culos 4x4, mas com conforto eitens
de tecnologia de ponta. No setor
agropecuario, amarcaatuaem duas
frentes: veiculos para o trabalho,
com o robusto Defender (mais pro-
picio paraautilizagdo em caminhos
acidentados e de dificil acesso, além
do transporte de cargas); e veicul os
para o uso pessoal, os Freelander,
Discovery 3, Range Rover 2006 e
Range Rover Sport. Sdo mais luxu-
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Fredander, veiculo de uso pessoal, esta entre os produtos mais comercializados pela Land Rover




Freelander 2.5V6 Luxo HSE (Land Rover)

Motor 2.5V6 24cv Gasolina

Poténciaméaxima 177cv @ 6.250 RPM

Velocidademéxima ~ 181kmh

Aceleracéo 0-100 km/h 10.1s

Reservatorio de combustivel 64 litros

Transmiss&o

Cambio Automatico, 5 velocidades

Direcéo Hidraulica, caixa pinhdo e
cremalheira

Tragéo Permanente nas 4 rodas

Pneus 215/65R16, 225/55 R17, 235/50 R 18

Freios

Dianteiros Adiscos ventilados

Traseiros Atambor

Sistemas ABS, EBD, HDC, ETC e PDC

0s0s’, destaca a empresa.
Conforme aLand Rover, amar-
ca esta em constante crescimento
no Brasil. Em 2005, expandiu
22,5% em relacdo a 2004 e atingiu
um volume de 2.171 unidades co-
mercializadas — recorde de vendas
no Pais. Para 2006, espera manter
esse volume, mas prevé um cres-
cimento de vendas dos modelos
“premium” (Discovery 3, Range
Rover e Range Rover 2006), o que
reforgca o novo posicionamento da
marca. Em termos mundiais, infor-
ma, o ano passado foi também o
melhor ano da sua histéria. A mar-
cainglesa comercializou 185.120

Carloslglessias

Concessionéaria da Troller estao treinadas para oferecer a picape Pantanal ao produtor

veiculos, um acréscimo de 14%
em relacdo a 2004.

Pantanal, da Troller — A
Troller, empresagenui namente naci-
onal, com sede no Ceard, acaba de
lancar a Pantanal, uma picape parao
trabalho cujo perfil substitui a Ban-
deirante da Toyota (ndo mais fabri-
cada). “Um veiculo para ocupar o
espaco daToyota Bandeirantes’, diz
Clécio Eloy, diretor daTroller. “E a
maior picape comercial levedisponi-
vel no mercado”. Segundo ele, adi-

Pantanal 2006 4x4 CS
e 4x2 CS (Troller)

Motor
Combustivel
Alimentagéo de combustivel - Eletronico
Cilindrada total 2.968cm3
Poténciamaxima/rpm 163 cv/3.800 rpm
Transmissao

Embreagem (acionamento)
Freios

Dianteiros
Traseiros

Pneus

Capacidade tanque
combustivel

MWM International
Diesel

Hidraulico

Discos ventilados
Tambor auto-regulavel
235/85R16 RT/S

80 litros

ferenca é que a Pantanal tem mais
conforto e maior poténcia, além de
melhor design. “E traz toda arobus-
tez daToyotaBandeirantes’, comple-
menta. O veiculo tem por alvo seg-
mentos como de energiael étrica, mi-
neradoras, salde (ambulancia), ma-
nutencéo de estradas e assim por di-
ante. “N&o é o mercado civel. E
mercado detrabalho”, esclarece.
Naturalmente, outro merca-
do importante para a Pantanal é o
campo. “ Sdo clientes de escala me-
nor, mas sdo clientes mais numero-
sos’, lembra Eloy. Por isso, revela,
as concessiondrias estéo sendo trei-
nadas para atingir diretamente o
consumidor final: o produtor. “E
um segmento gue continua cadavez
mais forte no Pais”, analisa o exe-
cutivo. Conforme ele, o produtor
busca um veiculo que seja robus-
to, que permita 0 acesso a locais
dificeis, com um custo de manu-
tencdo mais barato e com confiabi-
lidademaior. m

Para o campo e a cidade, sdo diversos os modelos oferecidos pelas empresas

Divulgacéo:
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Fabricantes investem em tecnologia para dar mais praticidade, seguranca e
melhor desempenho as maquinas utilizadas nas lavouras brasileiras

agricultor brasileirotem asua
disposicdo o que h4 de mais
recente em termos de pneus
agricolas. As industrias do setor de-
senvolvem novas tecnol ogias e a cada
ano apresentam novidades a um mer-
cado muito exigente. N&o é para me-
nos. Pilotar tratores, colheitadeiras, re-
boques, implementos, pul verizadores,

pivosdeirrigacao e outros equipamen-
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tosrequer segurancae praticidade. No
Brasil, estes quesitos sdo ainda mais
importantes, pois € preciso se adequar
as diferentes caracteristicas de terre-
no em um Pais de dimensdes conti-
nentais. Usar 0 pneu correto pode sig-
nificar um aumento da produtividade.

Atentas a estas necessidades, as
industrias desenvolvem produtos cada
vez mais especificos. A Michelin, por

exemplo, levaem consideragdo o tipo
de aplicagéo do pneu no solo, sem es-
guecer da configuracdo do veiculo.
Desta forma, levou para as lavouras
0s pneus radiais, que tém como prin-
cipal caracteristica reduzir a compac-
tacdo do terreno gracas a sua maior
area de contato com o solo, melho-
rando assim os resultados da produti-
vidade. Essa caracteristica — demai-




ra o CAMPO

or areade contato com o solo — aten-
de as necessidades de preservacéo do
solo, poténcia do motor, além de au-
mentar a capacidade de carga trans-
portada e a durabilidade da carcaga.
O pneu radial da Michelin Cargo
XBib ndo utilizacdmarade ar e possi-
bilita 0 uso de pressdes menores em
relagdo aos outros pneus, adaptando-
se para trabalhar em terrenos inclina-
dos. Devido a carcagcamaisflexivel, o
pneu tem menor resisténcia ao rola-
mento. “ O consumo de combustivel é
reduzido na ordem de 8% em relacéo
ao diagonal. Outravantagem do XBib
para o operador é areducdo da deriva
em terrenos inclinados gracas a estru-
turadacarcaca e aos desenhos da ban-
da de rodagem e do ombro”, destaca
Mauro Oliveira, responsavel de conta

para pneus agricolas da Michelin no
Brasil. A relacéo custo/beneficio para
0 produtor é a reducdo da compacta-
¢80 do solo, maior produtividade de
tonelada’ha e reducéo no consumo de
combustivel na ordem de 8%. A di-
mensao disponivel €600/50 R22.5TL
159D.

OpcoOes para o produtor — A In-
dustrias Maggion coloca a disposi¢ao
do agricultor duas novas modalidades
de pneus. O MHF Agricultural é um
diagonal com c@mara, indicado para
uso em implementos agricolas, com
banda de rodagem constituida de rai-
as longitudinais. “ Suas vantagens sdo
a baixa resisténcia ao rolamento, bai-
xa compactacdo do solo, além de su-
portar impactos frontais e laterais’,
cita Renato Alegre, do Marketing da

Tracado diferenciado do Cargo Xbib, da Michelin, favorece o trabalho de semeadura e o deslocamento
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Maggion. Asmedidasdisponiveis
sdo a 11L.15 e 10.5/80-18. J&
o Frontiera é um pneu dia-
gonal com cémara para uso
emtratores eimplementos
agricolas. Com desenho
debandaderodagem for-
mado por barras diago-
nais, apresenta alto poder
de tracdo, resisténcia nas
laterais, autolimpezae flu-
tuabilidade. Pode ser en-
contrado nas medidas
8.00-18 e 7.50-16.

Todo processo é feito
com foco naqualidade. Tan-
to que a Maggion conta
com um laboratério de
ensaio de pneus acredi-
tado pelo Inmetro e ga-
rante aqualidade de seus
produtos, através da certificagdo 1SO
9001:2000, conferidapelaABSeacre-
ditado pelos orgdos RAB dos Estados
Unidose RVA daHolanda.

Veiculosagricolasturbinados—
A Pirelli contacom umalinhade pneus
atrativos, destinados a eixos de m&
guinas que necessitam de tracéo e di-
recionais, compativeis com eixos li-
vres de maguinas. A linhaTM95 éin-
dicada para tratores e colheitadeiras
gue realizam os mais variados servi-
cos agricolas sobre terrenos consis-
tentes. Possui barras de tracdo mais
proximas, alternadamente longas e
curtas, e diferentes planos de rigidez
no fundo do desenho. Proporcionaum
rodar mais uniforme, sem vibracOes e
oscilagdes|aterais, com menor tendén-
ciaasaltos. Os talfes do TM95, com
cavidade para insercdo de espatula,
facilitam adesmontagem do pneu, evi-
tando eventuais estragos.

Outralinhade destaque daPirelli é
a do PD22. Indicada para tratores e
colheitadeiras agricolas que trafegam
em terrenos inconsistentes e alagadi-
cos. O pneu oferece maxima tragéo e
autolimpeza, com minimas chancesde
arrancamentos e reduzido indice de
patinagem. Além disso, garante maxi-
mo desempenho e segurancga operaci-
onal, comumamel hor utilizacdo dapo-
ténciatransmitida.

No gue se refere a langcamentos, a
Pirelli desenvolve, paraalinhaTM 75,
atecnologiadas barras simétricas e 0s
diferentes planos de rigidez no fundo
do desenho. A primeira medida desta

Maggion Frontiera € um
pneu diagonal com

camara para uso em
tratores e implementos

linha sera o 250/80-18, indicada
para 0 emprego em microtra-
; tores. Além disso, aempresa
"‘. promete aumentar suagama
da linha PD22, como por
¥ exemplo, olancamento da
medida 18.4-38.
Novos membros na
familia — A linha Opti-
trac da Goodyear aumen-
tou. A familia, que come-
¢ou com o DT 806, conta
agora com o DT 830/
65R32, destinado a tratores
e colheitadeiras de alta potén-
cia. O pneuradial contacom
guatro cintas amortecedo-
ras abaixo da banda de
rodagem, o que protege
contra furos e perfura-
¢Oes e, aliadas acompos-
tos de borrachas especiais, reduzem a
patinagem em até 25% na compara
¢ao com pneus convencionais. “Em
funcdo da patinagem menor, a resis-
téncia ao rolamento também reduz, o
gue proporciona uma economia no
consumo de combustivel de até 7%",
ressalta José Carlos Moreno, diretor
de Marketing da Goodyear.

Outra vantagem € a velocidade de
deslocamento, maior do que a regis-
trada em pneus convencionais, tam-
bém em funcdo da menor resisténcia
ao rolamento. Comisso, é possivel um

Divulgacéo

ganho de produtividade de até 5% por
hectare/hora. Além disso, com uma
maior area de contato com o solo, a
distribuicdo de carga é melhorada e
reduz significativamente a compacta
¢a0 do solo, podendo chegar em até
15% menos conforme o teor de umi-
dade do solo.A durabilidade do pneu
radial pode chegar até o dobro do pneu
convencional e a garantia é de sete
anos.

O DT 830 foi desenvolvido para
servicos agricolas em geral com ca-
paci dade detracdo extra, principalmen-
te em solos Umidos. Possui uma altu-
ra de barras 25% maior do que os
pneus convencionais. Sua capacidade
de carga e velocidade é de 172 A8/B
(6.300 kg por pneu a 50 km/h). O
modelo esta no mercado desde feve-
reiro, eaGoodyear esperalancar mais
guatro medidas ainda este ano, revela
Moreno. A empresafez ainda o langa
mento dos pneus Superflot Il (na
medida 400/60-15.5 14PR); Papalé-
guas G8 (namedida7.50-18 8PR, para
uso em implementos agricolas) e Rib
Tractor (iniciando com amedida 7.50-
16 8PR, pneu direcional paraservicos
agricolas em geral).

Radiais mais perto do pequeno
produtor — Ospneusradiaistém sido
muito utilizados por produtores de
cana-de-aglcar e grandes empresari-
0s do ramo de gréos e algoddo. “ Que-
remos chegar cada vez mais perto do
pequeno produtor”, afirma Fabio To-
ledo, responsavel pela area de pneus

."‘h'u_
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Mais opgOes para o produtor: Pirelli promete aumentar sua gama de penus da

linha PD22
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agricolas da Dpas-
choal. Ele explica
que o custo dos
radiais é de
40% a 45%
superior ao do
pneu convenci-
onal, mas que
este valor é
compensado na
relacdo custo-
beneficio. “Te-
mosinvestido em
dias de campo para
mostrar de perto esses
diferenciais ao
produtor”, conta
Toledo.

também conta
com duascentrais
detelemarketing exclusivas para o se-
tor agricola, onde esclarece todas as
dlvidas sobre os produtos. A prépria
construgdo jaédiferenciada, explicao
executivo. As lonas da carcaca em
angulos retos e as cintas amortecedo-
ras fazem com aque os radiais durem
até o dobro do tempo dos pneus con-

Familia Optitrac da Goodyear comegou com o
modelo DT 806, mas agora ja evoluiu e atende
ERBDIoESeglo-/l  segmentos como tratores e colheitadeiras

vencionais. Nas
culturas de
- gréos, redu-
& zem o indice
de picota-
' mento e de

erosdo. A

DPaschoal,

rede de ser-
vigos auto-
motivos que
atua no ramo
de pneus desde
1949, oferece aos
clientes, démdaga
rantia dos
fabricantes,
aprontares-
posta e repo-
Si¢do nas so-
licitacOes de
garantia para todos os produtos com-
prados em suas lojas. O Total Life é
um sistema de garantias exclusivas
para pneus comprados na Dpaschoal.
Além disso, conta com técnicos espe-
cializados e treinados diretamente nas
fabricas para melhor atender o produ-
tor rural.

0
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Agilidade no campo - A Firesto-
ne investe em umalinhadiversificada
de pneus para o produtor, que vai de
pneus para carros de passeio e camio-
nete até os destinados ao transporte
de carga e para tratores. Especifica-
mente para a area agricola, uma das
novidades € o Champion Guide Grip
Tractor, 12.4/11-38 14 lonas, 0 Unico
com esta capacidade no mercado, in-
dicado para tratores e pulverizadores
agricolas, pneu com elevada resistén-
cia a impactos e cortes, em terrenos
secos e inclinados.

O Firestone SAT 23° é um pneu
para uso em terrenos secos, para ser-
Vigos gerais com excepcional tragdo e
maior estabilidade, indicado paratra-
tores, colheitadeiras e outros equipa-
mentos. A Firestone estd em constan-
te investimento em pesquisas na area
agricola. Provadisso, é apistadetes-
tes no Unico campo de provas exclu-
sivamente agricola, nos Estados Uni-
dos, para o desenvolvimento destes
pneus paratodo o mundo. A empresa
também lancou, este ano, o Firestone
Destination, pneu voltado para o mer-
cado de camionetes com desempenho

lancer Magnu 10.000 Plus

Com esteirade
borracha, permite fluxo
continuo, otimizando

a distribuicao

e din ‘ “-Hl—lw -

Implementos Agricolas Jan S/A

Venha conhecé-lo na Email: decom@jan.com.br
Fone 054 332 1744

EXPODIRETO 99470 000 Nao-Me-Toque-RS
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em terrenos off road e on road. E uma
opgao para 0 agricultor que precisa
deumveiculo &gil nacidade, masque
nédo perca o desempenho em sua pro-
priedaderural.

Melhores performances — A
Trellerborg coloca no mercado os
pneus de baixa pressdo e alta flutua-
cdo para tratores agricolas e
colheitadeiras."Os twin, gémeos ou
duplos, como séo chamados, aumen-
tam a érea de contato e diminuem a
compactacao”, explicaMarcio Souza
Ledo, gerenteregional daTrelleborg.
Com estrutura mista, ou seja, diago-
nal nas laterais e radial na banda de
rodagem, proporcionam uma maior
performance das méquinas do ponto
de vista de capacidade no campo.
“Desta forma, se reduz o gasto com
combustivel e aumenta a longevida-
de do pneu, que pode durar até trés
vezes maisdo que um convencional”,
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DPaschoal quer mostrar a vantagem da relacéo custo-beneficio dos radiais aos pequenos
produtores rurais

diz o executivo. Segundo €ele, ha fa-
bricas de tratores que ja usam este
modelo nas maguinas que saem de
fébrica.

A mesmalinhaé adaptadaparaim-
plementos agricolas, como plantadei -
ras, transbordo de cana e distribui-
dores de calcario. Neste caso, 0 de-
senho é feito com base em equipa-
mentos que ndo tém tracdo. A novi-
dade para 2006 nessa linha de imple-
mentos € do Twin Radial, que jaroda
ha mais de trés anos na Europa. “A
expectativa € muito boa aqui no Bra-
sil”, afirma Ledo. O modelo vai co-
megar a ser introduzido nas lavouras
de cana-de-aglcar, depois nos graos
e outras culturas. O desenho misto
permite que as maquinas possam ro-
dar até 65 km/h, rodando dentro na
lavoura e em estradas de chéo bati-
do.

Pneu reformadoreduz custos—

Divulgacéo

A Vipal, uma das maiores fabrican-
tes mundiais de produtos para a re-
formade pneus, desenvolveu um pro-
jeto especifico para o setor agricola
E o Agribusiness Vipal, projeto que
desenvolve produtos especificos para
0 segmento e conta com iniciativas
gue atestam a qualidade dos produ-
tos da empresa e asseguram aos agri-
cultores que o pneu foi reformado
com aborracha original Vipal. Além
disso, proporciona, por meio dos re-
formadores, uma maior aproximagao
com o consumidor final, divulgando
osinumeros beneficiosdareformade
pneus.

“Um pneu de trator ou colheita-
deira, por exemplo, utilizado adequa-
damente, pode ser reformado por cer-
ca de trés vezes a um custo até 60%
inferior a0 de um novo, gerando um
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O CHGG da Firestone € indicado para
tratores e pulverizadores por sua
elevada resisténcia a impactos e cortes

pneu t&o eficiente e seguro quanto um
original defébrica’, explicaJodo Car-
los Paludo, vice-presidente daBorra-
chasVipal. A linhade produtos paraa
reforma e reparos de pneus agricolas
tem, entre os destaques, 0 Camelba-
ck CVBR (baixa rotacéo), produto
gue se ressalta pela precisdo de me-
didas e caracteristicas maledveis das
mantas de borracha, 0 que garante
aplicacdo mais facil e permite vulca-

Trellerborg: os twin aumentam a area de
contato e reduzem a compactagdo, mesmo
em implementos como distribuidor de
calcario
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Vipal investe forte na linha
de pneus reformados

nizacdo e acabamentos
perfeitos. E recomen-
dado paraterrenos aci-
dentados, pois possui
grande resisténcia.
Como suporta o atrito
de pedras e até de ob-
jetos pontiagudos, pode
evitar o prejuizo de ho-
ras paradas do equipa-
mento no campo.
Camaras também
sdo destaque — Duas
novas medidas de cAma-
ras da Tortuga estéo dis-
poniveis para o produtor desde 0 ano
passado. A 20.8 X 42 é destinada a
um pneu NOvVo, que ComMegou a ser
fabricado ha pouco tempo para tra-
tores um pouco maiores. “Apesar de
Ser um pneu recente, o produtor ja
pode contar com suareposi¢ao”, des-
tacaL uis Carlos Mohr, gerente de En-
genharia e Manutenc&o da Tortuga.
Esta cAmara também esta adaptada a

outros tipos de
pneus, caso de
radiais e impor-
tados, paradar a
maior versatili-
dade possivel ao
agricultor. E o
que a Tortuga
chama de multi-
aplicagdes. O ou-
tro modelo é o
23.1 X 26, que
substitui umacé-
mara antiga. A
novaversao éum
pouco menor.
Além de reduzir
o custo, elaficou
mais adequada ao pneu a partir do
novo formato.

A empresa também estd atenta a
nova tendéncia de mercado, que é a
conquista de espago por pneus radi-
ais sem cdmara. Para dar uma sobre-
vida a estes pneus depois que eles
sofrem algum tipo de corte, a Tortu-
ga recomenda a colocagdo de cama-
ras. De acordo com Mohr, esse tipo
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de procedimento evitaainfiltracdo de
ar e o deslocamento de lonas, que
pode sucatear 0 pneu prematuramen-
te, adverte. A cAmara pode ser utili-
zada para resolver problemas de ve-
dacdo junto ao taldo em pneus agri-
colas.

Outra aplicagdo comum do pro-
duto é no caso de pneus agricolas que
séo preenchidos com agua para au-
mentar o lastro do trator, principal-
mente no momento da preparagéo do
terreno para plantio, evitando que o
pneu patine. =
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Tortuga esta atenta ao mercado de pneus

radiais sem camara

asuam 200 mais borracha, mais de 170 aplicacdes B um
suClushn programa de gerantia toced
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lagarta-do-cartucho, praga

gue ataca as plantacbes de

milho no Brasil, pode ter um
controle eficaz nos proximos dois a
trés anos. E neste prazo que deve
estar concluida a pesquisa da Em-
brapa Milho e Sorgo (Sete Lagoas/
MG), que desenvolve uma varieda-
de transgénica resistente ao inseto.
A pesquisa érecente, masjademons-

i |I;.-

trou a eficiéncia da bactéria Bt (Ba-
cillus thuringiensis) no controle da
praga.

O objetivo é diminuir aquantida-
de deinseticidas quimicos usados no
combate a lagarta, um método con-
siderado mais barato e mais eficaz.
Segundo a Embrapa Milho e Sorgo,
o0 custo de producdo ficou em cerca
de R$ 0,07 por hectare, valor que

Asvariedades de

« milho geneticamente

modificado j& sdo
uma realidade em
varios paises do
mundo, mas ainda
estdo impedidas de
chegar ao campo no
Brasil. Apesar dos
avancos nas
pesquisas, ainda nao

ha qualquer
liberacdo comercial
autorizada para uso
no Pais e, quanto
mais tempo 1Sso
demora a acontecer,
mais 0s

pesquisadores temem

gue os produtores
usem sementes
transgénicas ilegais,
aexemplo do que ja
acontece no Rio
Grande do Ul

Cristine Pires
cristine@agranja.com
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pode baixar aindamais. Esta em tes-
te o cultivo da Bt com adubo orgéani-
co, feito a partir de esterco suino.
Os resultados tém animado os pes-
guisadores, mas ainda estdo longe da
realidade do produtor rural.

O tempo para que estas tecnol o-
gias cheguem ao campo deve ser
bem mais longo do que o periodo
previsto parafinalizagdo dos estudos.
Apesar de o Brasil possuir centros
de exceléncia em pesquisa biotecno-
|6gica, aliberacdo comercial de or-
ganismos geneticamente modificados
(OGM) ainda engatinha. Na safra
2005/2006, a Comissao TécnicaNa-
cional de Biosseguranca (CTNBI0)
liberou a comercializagdo apenas da
soja RR e do algoddo BT. “De 1998
até dezembro de 2005, o Brasil vi-
veu umagrande contradicéo. Tercei-
ro maior produtor mundial de trans-
génicos em 2005, com 9 milhdes de
hectares de soja transgénica cultiva-
dos, o Pais foi submetido a uma
moratdria branca, causada por en-
traves burocréticos, regulatérios e

politicos/ideol 6gicos, que néo
possibilitaram o desenvolvimen-
to tecnoldgico dos resultados
das pesquisas em produtos
para a populagdo brasilei-
ra’, alega Edilson Paiva,
pesquisador da Embra-
paMilho e Sorgo.

A expectativa, diz
ele, é que a situagdo
mude com a homea-
¢do da nova compo-
sicdo da CTNBio,
ocorridaem dezembro
do ano passado.
“Acredito que essanova
lei pord fim ao conflito de compe-
téncias entre varios 6rgéos brasilei-
rosderegistro efiscalizacdo, quedis-
putavam entre si a quem cabia deci-
dir sobre a segurangca dos OGMs. O
fim desse conflitoiraviabilizar o ple-
no funcionamento da CTNBIo, re-
fletindo positivamente e agilizando o
avanco das pesquisas com OGMsno
Brasil”, afirmaPaiva.

Vantagensparao agricultor —

A reducéo de custos e 0 aumento da
produtividade obtidas por quem plan-
ta OGMs pelo mundo tém desperta-
do o interesse dos produtores brasi-
leiros. “O cultivo de plantas trans-
génicas resistentes a herbicidas e a
insetos, as duas principais caracte-
risticas transgénicas em uso comer-
cial, proporcionou aos agricultores
reduzir a quantidade de defensivos
agricolas e menos movimentagdo de
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N a0 é sO liberagdo comercial o

principal entrave para que o
milho transgénico chegue legalmente
aos campos. A aceitacdo por parte
dos consumidores também tem um
peso importante. “ E a falta de infor-
macao da populacdo ou o0 excesso de
informac6es erréneas, viciadas em
ideologias e sem considerar aspectos
técnicos relevantes’ , acredita Jairon

Nascimento (foto), secretario execu-

tivo da Comissdo Técnica Nacional

de Biosseguranga (CTNBIo). Estdo
em pauta na Secretaria Executiva seis
processos de liberacdo comercial de
variedades de milho transgénico.

Nenhum deles ainda foi analisado,
mas trés ja possuem pareceres ad hoc
(para o caso especifico).

Todas as variedades foram testa-
das no Brasil e ja sdo comercializa-
das h& anos em vérios paises do mun-
do. “ N&o daremos um tiro no escuro.
A experiéncia de outros paises, in-
cluindo nossos vizinhos Argentina e
Uruguai, € muito importante e tam-
bém deve ser considerada”, afirma.
O milho e o algoddo séo as culturas
com maior numero de pedidos na
CTNBIo, tanto para comercializacdo
guanto para testes a campo. Varie-
dades de cana-de-agUcar e soja tam-
bém ocupam lugar de destaque para

testes a campo.

Ha trés variedades
de milho resistente a
insetos, preferencial-
mente da ordem lepi-
doptera, como a lagar-
ta-do-cartucho do mi- |
Iho (spodoptera frugi-
perda) e a lagarta da
espiga (helicoverpa
zea). Um processo refe-
re-se ao milho tolerante ao herbicida
glufosinato de aménio, que confere a
planta tolerancia ao produto Finale,
por exemplo. “ Outras duas variedades
sdo de milho tolerante ao herbicida gli-
fosato, que confere a planta tolerancia
a herbicidas como o Roundup, Glifosa-
to Nortox, Glyfos e outros semelhantes” ,
informa Nascimento.

Com a aprovacéo da Lei de Biosse-
guranga, o numero de pedidos de testes
a campo aumentou consideravel mente.
O volume passou de uma média de 30
pedidos anuais entre 2002 e 2004 para
81 pedidos protocolados de 28 de mar-
¢o de 2005 (quando a Lei 11.105 foi
publicada no Diario Oficial) até o Ulti-
mo dia do ano passado. O pedido de
liberacdes comerciais ndo apresentou
variagdes, uma vez que, neste caso, SA0
necessérios dossiés detalhados, com re-
sultados de experimentos e uma série
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de estudos.

As culturas que
poderdo ser liberadas
para uso comercial
nas préximas safras
sdo milho, algodéo e
arroz. “No entanto, é
importante lembrar
gue o processo de li-
beracao comercial é
lento, pois além do
parecer da CTNBio, € necessaria
também a aprovacgdo do CNBS e ain-
da o registro de cultivares junto aos
orgédos de registro e fiscalizagcdo” ,
explica Nascimento. Por isso, afir-
ma ele, deve demorar um pouco até
que as variedades consideradas se-
guras pela CTNBio cheguem ao al-
cance do produtor.

O secretario executivo da CTN-
Bio diz que ainda ndo ha como ava-
liar o impacto do plantio de trans-
génicos no Brasil, uma vez que a soja
GTS40-3-2 (Soja RR) s6 pode ser co-
mercializada a partir de 2003. “ O
importante € que a andlise caso a
caso, prevista em lei e efetuada pela
CTNBio, garantir4 a populagdo bra-
sileira 0 uso de uma tecnologia que
traga beneficios para sua saude e
também para o meio ambiente”, ar-
gumenta.

ao
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maquinas e equipamentos e diminuir
riscos, garantido a produtividade”,
afirmaPaiva.

Em 2005, foram plantados 90
milhdes de hectares de lavouras ge-
neticamente modificadas em 21 pa-
ises, o equivalente a um mercado
global estimado em US$ 5,2 bilhGes.
Asquatro principaislavourastrans-
génicas comerciais (soja, milho, al-
god&o e canola) proporcionaram aos
agricultores uma melhoria de renda
em cerca de US$ 27 bilhdes nos Ul-

timos nove anos. “Somente a soja
proporcionou US$ 17 bilhdes de
aumento nos rendimentos dos agri-
cultores, uma vez que a soja trans-
génica, por ser tolerante a herbici-
da, permite uma reducédo substan-
cial no custo de producéo”, destaca
0 pesquisador.

A curiosidade é tanta que alguns
produtores galdchos chegaram a
plantar sementes contrabandeadas
nas lavouras, uma situagdo que pde
em risco todo o processo. “Isso de-

sestrutura o sistema de fiscalizagdo
e desregula 0 mercado, pois essas
sementesilegais muitas vezes repre-
sentam baixa produtividade e falta
de qualidade. Quanto mais se atra-
sar aliberagdo de OGMs, mais isso
acontece”, adverte Paiva. A Delega-
ciado Ministério daAgriculturano
Rio Grande do Sul garantiu que o
plantio do milho transgénico seréafis-
calizado, o produtor punido severa-
mente e as lavouras descobertas
destruidas.
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Alimentos geneticamente mo-
dificados — O pesquisador da Em-
brapa defende o esclarecimento como
primeiro passo para mudar esta situ-
acdo. Paiva afirma que a discussdo
sobre riscos reais e beneficios dos
transgénicos na agropecuaria adqui-
riu uma conotacéo politica e ideol 6-
gica em que predomina desinforma-
¢80 e o0 desconhecimento. “1sso pre-
judicaaadocdo deumatecnologiaque,
com certeza, tera papel essencial em
qualquer agdo quevise, amédio ecurto
prazos, promover seguranca alimen-
tar e ambiental no Brasil e manter
nossa posi¢ao de Pais competitivo no
agronegdcio mundial”, assegura.

A principal polémicahojegiraem
torno da seguranca alimentar de
OGMs. O pesquisador da Embrapa
rebate os argumentos contrarios, e
alega que os alimentos provenientes
de plantas transgénicas tém sido
mais avaliados do que qualquer ou-
tro tipo de alimento, além de serem
consumidos em milhdes de tonela-
das por humanos e animais, em todo
0 mundo, por cerca de dez anos. Até
0 momento, ndo foi detectado ne-
nhum problema de salide que possa
ser atribuido aos alimentos proveni-
entes de culturas transgeénicas.
“Todo o histérico de uso tem de-
monstrado que os chamados alimen-
tos geneticamente modificados séo
t&o seguros quanto os convencionais

Paiva, da Embrapa Milho e Sorgo:
sera 0 uso de sementes ilegais”

e, em alguns casos, mais seguros do
gue estes’, completa Paiva.

Para o pesquisador, cabe aos 0r-
gaos governamentais usar a melhor
evidéncia cientifica existente para
determinar a seguranca ambiental,
nutricional e terapéutica dos novos
produtos, frutos da engenharia ge-
nética. Paiva lembra que as normas

‘““gquanto mais se atrasar a liberacdo de OGMs, maior
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de biossegurancga utilizadas ho mun-
do e no Brasil adotam o principio da
precaucdo e da andlise caso a caso
de todo e qual quer evento transgéni-
co. “Qualquer OGM ou produto de-
rivado de OGM liberado comercial-
mente tem que ser necessariamente
tdo seguro quanto sua versdo con-
vencional”, assinala. m
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Fa»REPUDIA l-'\FLNEFICIENCIA 135,5 PERDAS NA COLHEITA

‘F]F‘

Conhega nossa
linha completa
na Expodireto




-t

No Paisionde os problemas climaticos sio constantes, 8
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ntra ano e sai ano, um mesmo

problema se torna cada vez

mai s conhecido dos agricultores
brasileiros. Com menor ou maior intensi-
dade, as adversidades do clima visitam
as lavouras e provocam prejuizos atoda
cadela do agronegécio naciond. Na sa
fra 2004/2005, a seca chegou arrasadora
egjudou acausar perdasde 18,4 milhdes
detoneladasde gréos. A CompanhiaNa-
ciona de Abastecimento (Conab) proje-
tou asafranaciona em 131,9 milhdesde
tondladas, mas a chuva que teimou em
ndo cair principalmente na Regido Sul,
reduziu acolheitaa 113,5 milhdes deto-
neladas, um prgjuizo estimado em R$ 9
bilhdespelo MinistériodaAgricultura.

Com dificuldades para pagar as divi-
das, os produtores brasileiros viveram
uma rotina de lamUrias no ano passado.
O pedido derenegociacio dedéhitosjun-
to ao Sstema financeiro foi congtante. A
série de protestos regionais, que culmi-
nou no“ Tratorago” rumo aBrasilia, tam-
bém foi conseqiiéncia do comportamen-
to de S&o Pedro.

Mas como evitar esse tipo de Stua
¢80 se a pesquisa mundial aponta para
um climacadavez maisvariado esujeito
agrandes oscilaghes o tempo todo? Pelo
menos parte da resposta esta no funcio-

ela gara

SEGURO AGRICOLA
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namento eficiente de um programa de
seguro paraaatividade no campo. Fren-
te a outros paises com grande poténcia
agricola, o Brasil é principiante nesse
mercado, mas este ano, os produtores
podem ter a confirmagdo de uma boa
noticia envolvendo o Programa de Sub-
vengdo ao Prémio de Seguro Rurd do
governo. A intengdo é anunciar junto ao
Plano Agricola e Pecuério 2006/2007 a
ampliagdo dasubvencao do governo para
0 mecanismo. A meta € pular dos atuais
R$ 10 milhdes paraR$ 45 milhGes aver-
ba destinada a0 seguro em todo o Pais.
Com iss0, 0 governo pretende atrair
mais produtores e seguradoras para o
segmento, que € considerado de dto ris-
co. “Queremos que 0 Seguro passe a
subdtituir asrenegociacBesdedividas, que
s80 ruins para todo mundo”, salienta
Weington Soares deAlmeida, diretor do
Departamento de Gestdo de Risco Rura
(Deger) da Secretariade PoliticaAgrico-
ladoMinistériodaAgricultura. O aumen-
to dasubvencado governamenta estapre-
visanale de Diretrizes Orcamentérias
(LDO), em tramitagdo no Congresso
Nacional, mas o diretor do Deger nédo
acredita em nenhum problema para a
gprovacdo da verba “Esse € um desgo
de toda a sociedade’, judtifica. Outras

modificagdes no projeto também estéo
sendo estudadas pelo Comité Gestor In-
terministerial do Seguro Rurd.

Para smplificar o processo junto as
seguradoras, o Minigtério daAgricultura
estanegociando com o Ministério daFa-
zendaumaateracdo daResolucdo n° 46,
do Consglho Naciond de Seguro Priva:
do. A proposta é diminar o prazo para
que as seguradoras apresentem seu pro-
duto a Superintendéncia de Seguraos Pri-
vados (Susep) afim de ser aprovado. Pela
resolucdo 46, as empresas tém até 30 de
marco para gpresentar as propostas a Su-
sep. OMinigériodaAgriculturaaindaana:
lisaatransformacéo do Fundo de Egtabili-
dade do Seguro Rurd (FESR), adminis-
trado pelo Intituto de Ressegurosdo Bra:
sl (IRB), num*“fundo decatastrofes’ para
evitar o bloqueio dosrecursosoficiaise o
atraso na autorizagdo dos gastos.

O projeto do governo estuda aumen-
tar deR$ 7 mil paraR$ 10 mil olimitedo
subsidio para culturas anuais e de R$ 12
mil para R$ 17 mil 0 apoio paramagd e
uva. O percentual desubvencdo, quehoje
variaentre 30% e 50% deve ser elevado
em 10 pontos percentuais em cada caso.
O plangjamento também quer estender a
quantidade de culturas beneficiadas. “O
objetivo é atender ndo SO a agricultura,
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meas também a pecudria, a cana-de-acl-
car, o plantio de florestas e a atividade
aqliicold’, exemplificaAlmeida Atudmen-
te estdo contempladas nas regras do se-
guro rura aslavouras de algoddo, milho
(12e 22 Afras), feijao, trigo, arroz irriga
do, s0ja, magde uva. “ Queremosum pro-
gramacom coberturaparao Brasl intei-
ro e que atenda qual quer produto. E fun-
damental que o seguro sgja incorporado
aculturadoagricultor brasileirocomoum
verdadeiro insumo da producdo”, com-
plementao dirigente.

Regionalizacdo — O Ministério da
Agricultura quer estimular as segurado-
ras a construirem model os padroni zados
e com caracteristicas peculiares de acor-
do com cada regi&o do Pais. Dessa ma
neira, 0s custos ao produtor podem ser
barateados, acredita o diretor do Deger.
Hoje, demandas localizadas em &reas de
maior risco deocorrénciascliméticastém
custos mais dtos e geram maior resis
téncia por parte das empresas. O chefe
do Departamento Econdmico da Confe-
deracdo daAgriculturae Pecuariado Bra-
sl (CNA), Getllio Pernambuco, segue
essalinhaderaciocinio. “ Segpenasague-
les que tém riscos muito atos aderirem
80 programa, 0 Seguro sera deficitario.
Por isso, é fundamental que o trabaho

sgjafeito daformamais abrangente pos-
sivel”, defende.

O governo montou um programa do
tamanho do seu bolso, avalia o econo-
mistadaCNA. “ Aindaéapenasumagota
No 0ceano, Mas 0 maisimportante agora
néo éovolumededinhero ofertado, mas
sm que o modelo comece a dar certo”,
constata. Naavaiacao dele, éfundamen-
tal queo programasgjaoperaciondizado
de forma &gil e sem burocracia excessi-
va. Peloscd culosde Pernambuco, osR$
45 milhoes devem representar R$ 2,3 bi-
IhGesemva or segurado dasafradegréos.
Consderando que somente o custeio da
safra de gréos e fibras tenha custo totd
de R$ 55,6 bilhdes, apenas cerca de 4%
daproducdo estardsegurada. Eletambém
estima que menos de 1% da area planta-
dano Paisesta cobertapor dgumtipo de
seguro. O dirigente faz um dertade que
0 programa precisa trabalhar com pro-
gramacdo de gastos. “ E fundamental que
osagricultoressgiam indenizadosrapida-
mente quando houver ocorréncia de Si-
nistros’, destaca 0 economista.

Paraaproximar osprodutoresdo Pro-
grama de Subvencéo ao Prémio, quefoi
oficidizado em 2004, o governo estadis
tribuindo materia explicativo desdeoini-
ciodefevereiro. Cartazes, adesivosecer-
ca de 70 mil folders estéo sendo entre-
gues aos agricultores através das Supe-
rintendéncias FederaisdeAgricultura, da
Organizacdo das Cooperativas Brasi-
leiras (OCB), da CNA, do Banco
do Brasil, das seguradoras, en-
tre outrasingtituicdes. Nasfel-
ras agropecuarias, os estandes
do Ministério da Agricultura
também trabalham com a di-
vulgagdo. A operacdo éumes
forco para atrair os produtores
e deixé-los familiarizados com
0 projeto.

Menos oferta —
Em 2005, dos R$
10 milhdes orca-
dos paraa subven-
¢a0, 0governogas
tou gpenas R$ 2,3
milhdes. |sso ocor-

Divulgacéo

reu porqueosproblemasgeradospelaseca
naRegido Sul nasduasltimassafraspro-
vocaram aretrago da oferta de cobertu-
ra securitaria no periodo adequado. Os
entraves envolvendo as seguradoras, a
Susep e 0 IRB acabaram retardando a
contratacdo para novembro, época em
que muitos produtores jatinham efetiva-
do o plantio dasafrade verdo. Welington
deAlmeida, do Ministé&riodaAgricultura,
ainda ndo arrisca uma estimativa sobre
quanto daverbadisponivel serautilizada
pel os agricultores, mas garante que ain-
tencdo é ampliar os recursos de acordo
com a demanda nas proximas safras.
Entre o setor privado, aexpectaivaé
positiva frente ab maior gpoio do gover-
no. Atéfevereiro, quatro empresastinham
sido credenciadas para operaciondizar o
programa, mas a expectativa é de queno
total, seiscompanhias atuem no segmen-
to. Para o presidente da Seguradora Bra
sleira Rurd (SBR), Luiz Roberto Paes
Foz, o agricultor precisa ver 0 seguro
como um investimento parao anotodo. E
aandisetorna-seaindamaisre evantequar+
do s leva em consderaco o cenario da
Ultima safra. “O produtor enfrentou duas
catéstrofes ao mesmo tempo: aquebrada
colheitae os precos baixos das commodi-
ties’, afirma O executivolembradeexpe-
riéncias em nagles desenvolvidas, como
a Espanha e os Etados Unidos. “Nesses
paises, as indtituigdes financeiras costu-
mam exigir uma apdlice de seguro para
liberar financiamentosparaaproducdo ru-
ra”, explica
Em 2005, 0 seguro agricolano Brasi|
resultou em US$ 12 milhdes de receita
de prémios. NUmero muito pegueno per-
to da &rea plantada com gréos, que é de
48 milhdes de hectares no Pais. Na Es-
panha, onde cercade 18 milhdes de
hectares 50 agricultaveis, arece-
ta chegou a 550 milhdes de eu-
ros. O gerente de produtos de
ramos elementares da Minas
Brasi| Seguradora, AdesonAl-
. meida Cunha, acreditaem uma
" demandaemmassacomamai-
or subvengao ao seguro. “Para
0 governo, é mehor e maisba
rato investir no seguro do que
em renegociacéo de di-
vidas’, opina

Cunha, da Minas
Brasil: "para o
governo é mais
vantajoso investir no
seguro’’
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Foz, da SBR: ‘‘precisamos trabalhar com
lucro, por isso para as empresas as
parcerias sdo fundamentais”

A ampliacdo dos recursos pelo poder
publico também pode gudar agarantir a
manutencdo das empresas no mercado.
Como o ramo é condderado de dto ris-
co, a participacéo privada acaba inibida
em muitos casos. “Como empresa, pre-
cisamos trabalhar com lucro, e por isso,
as parcerias sdo fundamentais’, conclui
Foz. NaSBR, acontratagdo parao milho
safrinha, por exemplo, éfeitacom o gpoio
de cooperativasde produtoresefabrican-
tesdeinsumos. Segundo o presidente da
seguradora, essetraba ho conjunto gjuda
nacoletadeinformagbesenamaior cons-
cientizagdo dos agricultores.

“Paraestabelecermaos o vaor do pré-
mio € importante contarmos com dados
relativos as regides produtoras, e nesse
momento, é essencia aformagdo de par-
cerias’, considera. No ano passado, a
SBRemitiuemtornode 120 gpdlicespara

0 milho safrinha, com taxa de sinigtrali-
dade de 200%. Foz lembraque acultura
trouxe grandes prejuizos para as segura:
doras no periodo 1999/2000, o que fez
com que muitas empresas desistissem de
atuar com essa lavoura. Agora, a SBR
faz acontratacdo dasafrinhajunto com a
safra de veréo.

NaMinas Brasl, trabalhar com asa
frinha ndo faz parte do projeto de curto
prazo. A empresainiciou no ramo na sa
fra 2004/2005, com apenas 10 mil hec-
tares segurados. “No momento precisa
mos de estabilidade para trabalhar, e a
safrinha of erece atosriscos. Vamos ana-
lisar bem o mercado paraquem sabe atu-
ar No segmento em anos seguintes’, pon-
derao gerenteAde son Cunha. A compa:
nhia de Minas Gerais também optou por
trabalhar somente através s
de parcerias. E aatuacio €
feitacom cooperativas, es-
magadoras de gréos, ban-
cos de fomento, fornece-
dores de insumas.

Diferentes elos da ca
delaprodutivaquetambém
sofrem quando ha quebra
de safra, enumera Cunha
“Nossa intencéo € que a
operacao segja proveitosa _
parao conjunto, paraaco- [
munidade. O modelo ainda ‘i :
gjuda a diminuir custos e %
agiliza o proces0”, argu-
menta o dirigente. Ele co-
menta que na Espanha,
onde existe um dos programas mais exi-
tosos de seguro agricola, 0 sistema nas-
ceu aravés das cooperativas. No pais,
95% dos tomadores de seguro sao as co-
operativas ou outro tipo de organizagéo.

A MinasBrasi| saiudos10 mil hecta-
resatendidosnacol heitaanterior para62,3
mil hectares em 2005/2006. A cobertura

PROGRAMA DE SUBVENCAO AO PREMIO DE SEGURO RURAL

Culturas
40%
30%
50%
30%
40%
30%
40%
30%

Algodéao

Arroz irrigado

Feijao

Maca

Milho (12 e 22 safras)
Soja

Trigo

Uva

Fonte: Ministério da Agricultura

Subvencéo ao prémio

Limite por produtor (R$)
7 mil
7 mil
7 mil
12 mil
7 mil
7 mil
7 mil
12 mil

é védida para eventos como seca, chuva
excessiva, granizo, geada, impossibilida:
dede germinacdo, inundaco, incéndio e
ventos fortes. As culturas seguradas s20
sojae milho nos Estados do Mato Gros-
50 do Sul, Minas Gerais, Rio Grande do
Sul e Goias.

“Mantemosumagrande preocupacéo
com a dispersdo dos riscos, e por S0,
estamos investindo na atuacdo em dife-
rentes regides’, complementa Cunha.
Para os proximaos anos, 0 projeto € a-
cancar um maior nimero de culturas e
de Estados. Atender produtos como o a-
godao, o trigo e 0 sorgo estéo nos planos,
assim como oferecer 0 seguro de vida e
de patrimdnio parao produtor. “ O agricul-
tor brasilero est4 ficando cada vez mais
profissond eissoéestimulanteparagquem

L _Ilu'. o]
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Milho safrinha, por apresentar alto risco, nem sempre €
alvo de seguro pelas empresas

trabalhano ramo. Além disso, de et di-
ente de que consegue um maior poder de
barganha no mercado aderindo a0 segu-
ro’, obsarva o gerente da empresa.

Mais clientes — A Mapfre Seguros
gposta no trabaho conjunto com o go-
verno paraampliar acarteiraagricola. Em
2005, a importancia segurada acancou
cerca de R$ 400 milhdes no segmento,
um vaor quatro vezes maior do que 0
registrado em 2004. Os snigtros atingi-
ram maisde R$ 30 milhGes. Para2006, &
esperado um crescimento de 50% no
nUimero de importancia segurada, infor-
ma o superintendente de Seguros Agri-
colasdacompanhia, Glaucio Toyama. Ele
conta que a empresa et investindo em
marketing para expandir a atuacdo para
segmentos como o plantio de florestas.

Umadas modaidadesoferecidaspela
Mapfre é o Colheita Garantida, que co-
bre danos a lavoura provocados por in-
céndio, raio, seca, granizo, geada, ven-
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tos fortes, chuvas excessivas, tromba
d &gua e variagdo excessiva de tempera-
tura. O produtor escolhe o nivel de co-
bertura, que pode variar de 10% a 75%
do seu histérico de produtividade. Toya
malembra que 0 ano esta especiadmente
dificil paraaguns produtores. “ Asrece-
tas com a safra estéo prejudicadas e a
tendénciaédequeoagricultor utilizeme-
nostecnologianalavoura’, andisa
Entreosagricultoresfamiliares, asex-
periéncias de seguro agricola estaduais
vém gjudando a minimizar 0s prejuizos
nas pequenas propriedades atingidas por
eventos climéticos. No Rio Gran-
de do Sul e em Sdo Paulo, onde
existe subvencéo por parte do
governo, a adesdo pelos pro-
dutores aumentou nos Ultimos
anos. A SecretariadaAgricul-
tura e Abastecimento do
Rio Grandedo Sul
registrou 46.176
adesbes a cober-
turadalavourade
milho paraasafra
2005/2006. E o
maior nimero de
contratos desde o
inicio do progra-
ma, no periodo

Y § ra o valor do prémio objeto de sub- |

5,93 milhdes, enquanto o valor pago pelo
produtor € de R$ 623,37 mil. A &rea se-
gurada alcanca 92,35 mil hectares.

Na colheita 2004/2005, quando os
agricultores galichos enfrentaram a pior
estiagem dos Ultimos 60 anaos, 48,30 mil
hectares estavam cobertos pelo seguro e
as indenizagbes somaram R$ 10,36 mi-
Ihdes em 151 municipios. O Seguro da
Uva, também operado pelo governo do
Rio Grande do Sul, foi contratado por
922 viticultores no periodo 2004/2005.
O Estado responde por 90% da produ-
¢do naciona de vinhos e derivados, e

. contabilizou, na
Ultimasafra, pré-
mio de R$
222,97 mil atra
vés do governo
e de R$ 624,31
mil pelos produ-
tores.

Em S50 Pau-
lo, até a primei-
rasemanadefe-
VEreiro, osregis
tros apontavam
para 698 solici-
tagbes paraasa
fra 2005/2006
através do Pro-

<
>
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=
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2001/2002. No jeto Estadual de
tOtt?l _,dpadprémilo Toyama, adianta que a Mapfre comeca a gruAbV_eré(;éO do
subsidiado pelo investir em marketing para expandir atuacéo emio OSG;]U—
EstadochegaaR$  [aReRipsenesy ro Rural. Desse

‘” A S seguradoras sio credenciadas

Como funciona o
pagamento da
subvengdo

pelo Ministério da Agricultu- |
ra, comprovando a habilitacdo pela |
Susep para atuar com 0 seguro agri-
cola. Recebidas as propostas dos
segurados, a seguradora solicitara
ao Ministério para verificar se ha
recursos para atender o pleito, se a
contratacdo esta dentro do limite ||f
operacional e se o produtor nao
tem restricdes no Cadastro de
Inadimplentes.

Recebida a resposta positiva, a
seguradora receberd do produtor
o valor do prémio, deduzido da par-
} cela da subvengdo. O produtor con-
tar4 com a cobertura integral do |
valor contratado e a seguradora re-
| ceberd do Ministério da Agricultu-

vencao.

Oqueé |

Prémio: é o custo do seguro, a
guantia paga pelo segurado a se-
guradora.

Snistro: é a ocorréncia de pre-
juizo ou dano.

Indenizac&o: é o valor que a se-
guradora paga ao segurado em
caso de sinistro.

Resseguro: é o seguro do segu-
ro. Operacdo em que o segurador,
para diminuir sua responsabilida-
de frente a um risco considerado
excessivo, cede a outro segurador
uma parte da responsabilidade e
do prémio recebido.

total, 76,21% referem-se aproducdo de
uva, destaca Rejane CeciliaRamos, se-
cretaria executiva do Fundo de
Ex-pan-sdo- do Agronegécio Paulista
(Feap) da Secretaria de Agricultura e
Abastecimento. “ Nossaexpectativaéde
gue mais de mil produtores participem
do programa nesta safra’, ressalta.

Comosagricultoresfamiliares, ogo-
verno federal também atua através do
ProgramaNacional de GarantiadaAti-
vidade Agropecuéria (Proagro). Em
2005 foram contratadas, com cober-
tura do programa, 554 mil operacOes
de custeio agricola, totalizando cober-
tura de R$ 2,1 bilhdes de recursos fi-
nanciados e R$ 749 milhdes de recur-
sos proprios. Dessetotal, 79% referem-
se a operages do Programa Nacional
de Forta ecimento daAgriculturaFami-
liar (Pronaf). =
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Ma Shou

Encontro Ma Shou Tao Agri-

cola 2006, em sua 142 edic¢éo,

foi coroado de pleno éxito e
sucesso, comprovando mais uma vez
gue o agronegacio brasileiro é agran-
de forca motriz da nossa economia.
Entreosdias15a17 defevereiro, em
Uberaba/M G, compareceram ao even-
to aproximadamente 3700 visitantes,
entre produtores, empresarios, pes-
quisadores, técnicos, professores e
estudantes de todo o Brasil Central,
do Rio Grande do Sul ao Tocantins,
da Bahia ao Mato Grosso.

Mais de 50 empresas publicas e
privadas tiveram a oportunidade de
expor as Ultimas tecnologias ligadas
as culturas de soja e milho, além de
outras, bem como lancar produtos
e Servigos que proporcionam au-
mento da produtividade e rentabili-
dade do negécio. Nesta edicao, o
grande destaque foi a biotecnologia
nas culturas do milho e da soja, bem
como os novos hibridos de milho e
cultivares de soja com altissimos
tetos de produtividades. Empresas
produtoras de modernos insumos,
agroquimicos e fertilizantes, tam-
bém marcaram presenca com pro-
dutos que proporcionam aumento da

produtividade, além de permitir um
controle mais eficiente de pragas e
doencas.

Na 72 Exposi¢do de Tecnologia
Agricola, a diversidade dos produ-
tos e servigos foi a grande surpresa
para os participantes, umavez que a
area dessa exposi ¢ao teve um aumen-
to de 30% em relacdo a ultima edi-
¢a0. Nesta exposicao, as empresas e
produtores interagiram de maneira

Jonadan Ma, diretor do Grupo Ma Shou Tao, comemora 0s
resultados do evento

muito forte, demonstrando que exis-
tem vérias solucbes paraviabilizar o
agronegaécio num clima de otimismo
e confianga. No segundo dia, 0 even-
to contou com a presenca de delega-
¢Oes dos Estados Unidos, com des-
taque para o professor Robert Wis-
ner, um grande pesquisador dalowa
Sate University, que proferiu uma
excelente palestra sobre o mercado
mundial de commodities de soja e
milho.
O Encontro Ma Shou Tao
1 Agricola 2006, mais uma
vez se consolidou como
o grande férum de en-
contro da cadeia do
agronegocio brasi-
leiro, numa per-
feitademonstra-
¢ao desta saudé
vel integracdo
pesqui sa-exten-
sdo-produtor-
empresa, que
vem a cada ano
aperfeicoando as
suas relacoes,
fortalecendo a
atividade do
campo. =
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“que ndo reconhece
dificuldade_

a ~i ~S i uem viu de dentro o Show

A 182 edicéo do Show Rural Coopavel atraiu menos Q Rural Coopavel, feiraagrico-
1q ACi la promovida pela Coopavel
V|S|tan.te.s, um reflexo do momento do agrqnegomo Cooperativa Agroindustrial em Gos.
brasileiro. No entanto, ndo faltaram novidades cavel/PR, de13al7 defevereiro, ob-
teve um retrato representativo e fiel,

tecnol 6gicas em lancamentos de maquinas, técnicas | umasintese, do momento da agricul-
tura brasileira. Os negécios néo es-

e até de cultivares transgénicas de soja da Embrapa, | taolamuitoanimadores, especiamen-
te no que se refere a maquinas, mas

pela primeira vez apresentadas ao publico. 0s avancos tecnol 6gicos em todos os

: = : segmentos ou atividades do setor se-

Quem esteve na feira ndo perdeu a viagem para guem em alta. Empresas einstituigdes
: Y publicas e privadas ndo economizam

Conhecer 0] m hOI‘ da a.g” CUItura braS| I era esforgos e recursos parainovar e ofe-

recer ao produtor, num Unico espacgo
€ em pouco tempo, 0 que existe de
Leandro Mariani Mittmann mais avangado_ O Show Rural’ reali-

leandro@agranja.com zado desde 1989, atraiu na sua 18?
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edicdo 140 mil pessoas — 40 mil a
menos que em 2005. Na primeira, o
evento ndo passou de um dia-de-cam-
po para 110 visitantes durante um dia.

“O melhor possivel aconteceu nes-
taedicdo”, resumiu Dilvo Gralli, di-
retor-presidente da Coopavel. Para
Grolli, o publico foi dentro do espe-
rado pelo atual cenario, mas mostra
gue os produtores estdo conscientes
da necessidade de conhecerem e apli-
carem as tecnologias em suas pro-
priedades para a melhoria da produ-
¢do — independente das dificuldades.
“E o Show Rural Coopavel é o local
onde eletem esta oportunidade”, ava-
lia. Para o dirigente, 0 segmento de
maguinas teve “queda acentuada de
vendas”.

No entanto, adverte, o produtor
teve nafeira achance de conhecer as
novidades e tecnologias disponiveis
“podendo no futuro escolher com se-
guranga 0s insumos e maquinas mais
adequadas a sua atividade”.

“Conhecer” é o objetivo-mor do
produtor ao visitar umafeiraagricola
da dimens&o do Show Rural. As no-
vas cultivares de soja, milho e feijao
gue estdo chegando ao mercado fo-
ram a razéo de Laurindo Magnabos-
co deslocar-se de Capitdo Lebnidas
Marques/PR até Cascavel. “E o que
mais me interessa’, resumiu. “Aqui
vejo variedades que produzem maise
acamam menos”’, prossegue o produ-
tor que planta 30 hectares. “Eu che-

Grolli, diretor-presidente da Coopavel: ““o0 melhor
possivel aconteceu nesta edi¢éo”

B
2 |

PN
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Magnabosco saiu de Capitdo Lednidas Marques para
conhecer as novas variedades de soja, milho e feijao

go nos canteiros (dos estandes) e eles
me explicam direitinho”, revela, sa-
tisfeito. Naprimeiradastrésvezesem
gue esteve no Show Rural ele adqui-
riu um pulverizador, mas aatua situ-
acao econdmica inibe investimentos
mais altos. “Hoje estamos quebrados
com trés anos de seca’, jus-
tifica. Magnabosco € associ-
ado daCoopavel, e aproveita
para conhecer a feira junto
com outros agricultores, pois
a cooperativa disponibiliza
um 6nibus. “A gente sempre
vé coisas novas’ garante o
agricultor, que j4 circulava
pela feira nas primeiras ho-
ras da manha do dia 13.
Mesmo o pequeno produ-
tor, com apenas 20 vacas de
leite como Unicafonte deren-
daem Quedas do Iguacu/PR,
Gildo Kisst ndo perde o Show
Rural para aprender coisas
diferentes sobre a sua ativi-
dade. Na atual edicdo, seu
objetivo eradescobrir novas varieda-
des de milho para silagem. Mas esta-
va atento, pois 0 que seria uma alter-
nativamaravilhosa, pode, narealida-
de, ndo se adaptar a sualocalidade.
“As variedades mudam muito de
regido pararegido”, explicou. A
feira rende muitas informa-
¢bes importantes, que
agregam conhecimento a
suapropriedade, masjaofe-
receu até mais. Kisst, que
visita todas as edi¢des do
evento, certa vez arrancou
algumas mudas de uma
grama melhorada e levou

para casa, e a graminea
se mostrou excelente
para 0 seu sistema pro-
dutivo. Kisst esteve pre-
sente com a esposa, Si-
nelda, e a filha de 14
anos, Diandra. “Esta-
mos olhando tudo aqui”,
contou Sinelda.
Chanceprarecicla-
gem — A necessidade
dereciclar conhecimen-
tos levou Joaguim Ma-
rangoni, de Santa Tere-
zinha do Itaipu/PR, a
comparecer afeirapelo
terceiro ano consecuti-
vo. Ele plantasojae tri-
go, e neste ano pela primeira vez in-
vestiria em milho safrinha. Portanto,
nada mais prético afim de conhecer
subsidios para o cereal do que visitar
0 evento. “Procuro o que ha de me-
lhor para a safrinha’, comentou. “A
gente vem buscar coisas novas aqui.

Leandro Mariani Mittmann

i s |

Familia Kisst esteve em busca de novas variedades

de milho para silagem

Novas variedades, novos fungicidas,
ver o que tem de méaquinas novas...”,
justificou. “Nao d& paraficar sempre
la (na propriedade)”. Marangoni jus-
tificou o comparecimento paraver na
préatica como funcionam técnicas que
toma conhecimento por outros mei-
0s, como pelaimprensa. “Ver ao vivo
é tudo diferente”. Uma das razbes da
visita deste ano era conhecer novas
cultivares de soja.

Marangoni, portanto, se deleitou
com o Show Rural deste ano. As em-
presas de sementes, incluindo-se ins-
tituicbes publicas como Embrapa e
Emater, expuseram ao publicoemvis-
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tosos canteiros de demonstracdes
suas cultivares de milho, soja, feijéo,
tomate e muito mais. TalhGes bem
conduzidos mostravam, in loco e em
cores bem verdejantes, o melhor de
suas genéticas. |sso sempre ocorreu,
mas nesta edi¢cdo do evento houve
umanovidade: sementes de sojatrans-
génicaRR. Embrapae Coodetec apre-
sentaram, pela primeiravez, suas va-
riedades RR, por ironia em solos do
Parana, onde o governo estadual
mostra-se resistente a tecnologia. A
Coodetec expbs 25 materiais, entre
variedades e linhagens pré-comerci-
ais.

Entre as 23 variedades apresenta-
das pela Embrapa, oito eram transgé-
nicas. “ Sao variedades de amplaadap-
tac8o e altamente produtivas’, desta-
cou o pesquisador Lineu Domit. “Mas
0 agricultor precisa se lembrar que o
transgénico € mais uma alternativa
tecnol dgica e ndo uma solugdo mila-
grosa.

A escolha entre o transgénico e o
convencional vai depender de varia-
veis como mercado, caracteristicas
e origem das cultivares e, principal-
mente, nas condi¢bes da lavoura’.
Entre as demais cultivares apresenta-
das pelainstituicéo, duas especificas
para o consumo humano, a BRS 257
e aBRS 213, que possuem sabor su-
ave devido ao baixo teor de lipoxige-
nase, a enzimaresponsavel pelo gos-
to do feijdo cru da soja

Feijao branco, sem preconcei-
tos — Feijdo preto ou carioca? Ne-
nhum dos dois. Feijao branco, para
saladas. O Instituto Agronémico do

Cassiano, do lapar, mostrou a novidade em feijdo branco
no Brasil: a variedade Garca

Parana (lapar)
apresentou nafeira
uma linhagem de
feijédo branco, o
Garca, que esta
muito proximo de
tornar-se uma cul-
tivar e assim che-
gar ao mercado
para plantio e co-
mercializacdo. O
Garca esta na fase
final deavaliacdo e
desta forma rece-
bera o seu registro
no Sistema Nacio-
nal de Protecdo de
Cultivares. Entéo,
seraaprimeiracul-
tivar brasileira de
feijdo branco. A
previsdo é que es-
teja liberado no

meio do ano. Segundo o técnico do
lapar Juarez Cassiano, hoje, quase a
totalidade do produto consumido no

Brasil vem da
Argentina. Por-
tanto, explica
Cassiano, a
idéia é atender
ao mercado in-
terno, além de
nichos de mer-
cados externos.

Além de sa-
ladas, o produ-
to cabe bem
como coadju-
vante de pratos
como dobradi-

Distribuidora de equipamentos da Raven no Brasil, também trabalha

nhade boi e moco-
t6. “E um feijao
normal, s6 que é
branco”, descreveu
Cassiano. “E 0 sa-
bor que preenche
as nossas exigénci-
as domésticas.
Pode ser preparado
como ‘normal’”,
avaliou. Assim que
estiver liberado,
havera producéo
comercial e em es-
cala de sementes.
Por enquanto, se-
gue em lavouras-
ensaios em seis lo-
cais diferentes do
Parana. “E toleran-
te a algumas doen-
¢as’, contou Cassi-
ano. A cultivar serd
adaptada ao Parang, além de SantaCa-
tarina. O Parana é o segundo maior
produtor de feijao, atras de Minas

Marangoni: ‘“procuro o que héa de
melhor para o milho safrinha”

AGRICULTURA DE PRECISAO

com a emprasa Agrotax, razendo para o marcado brasimino uma
gama de Nnovos equipamentos que 1acilitardo o trabalho No campo
com foco na Tecnologa de Agricuitura de PrecisBo

Envizio

Tols de visor colotido touch-acreen gue 4 & (ncy
do marcada, 0 Envizio 1am & vantagem C6 mastrar
20 operador, em lampo read, a visualizagho em 3D
do trmbaho ce campo. Erwizio reakza qualquer ipo
da trabaho em qualguer stungdo. Em conjunio
com o barra de luz RGL-E00 trabaks em lamenos
odinados, compensando & inclinacdo do
mplemanto, aumaeniando a eficica
cNrmazenamoento do mapas +salda US8

Agrotax

Equpsmenos que rdo desde morfiones
e planto (8o + semenis) 0% &
Maizacho de e vl de adubo no
plantio. O Ag 3000 auxdia a monitonar a
real stuacio da someadura e adubagda
acusando fathas. O Ag 9000 mealza oo
vartdvel no planto. Vs sulorrsicaments

A ACULSCEO e RCOrdD Com NeceRscde O CAdE Sres, M DA &

reoular A plantadam

Aomorax
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www.agronline.net
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SHOW RURAL COOPAVEL

Integragdio Iavoura-pewarm. por que néo?

m tempos dificeis, na-

turalmente mais pré-
tico e, sobretudo, mais pro-
dutivo do que reclamar é
buscar alternativas. E a in-
tegracdo lavoura-pecua-
ria pode ser uma saida in-
teressante. A Embrapa
abriu espaco para esta al-
ternativa no Show Rural,
ao oferecer ao visitante pa-
lestras sobre o tema. Além
de canteiros de demons-
tracdo de pastagens que
podem entrar na rotacao
com culturas como soja,
milho e outras. E o Progra- =%
ma de Transferéncia de Tecnologia
para Integracdo Lavoura Pecuéria
(Protilp), disseminado por diversas
unidades da Embrapa e por outras
instituicées, como a Emater. Vérias
acdes sdo empreendidas pelo progra-
ma, de treinamento de técnicos a dis-
ponibilizacéo de linhas de crédito.
Segundo o pesquisador Ademir Zim-
mer (foto), da Embrapa Gado de Cor-
te, o programa foca o Cerrado, mas
pode ser adotado em todo o Brasil.
Podem entrar no rodizio além das
braquiarias, espécies como o maran-

du, tanzania e mombaga.
Segundo 0 pesquisa-
dor, a integracdo permite
que o produtor de soja,
por exemplo, obtenha ren-
da com o gado ap6s a co-
Iheita, no final da época
chuvosa, em tempos que o
terreno ficaria ocioso.
Depois, volta com a soja.
Mas, caso o prego do boi
esteja interessante e a soja
em baixa, o produtor po-
deria estender a pecuéria
por um ano e meio a dois
anos. Ou sgja, ficaria uma,
duas safras sem plantar a
soja. Por tabela, seria um manejo
muito eficiente contra pragas e doen-
¢as que atacam a leguminosa. Além
disso, o plantio de uma braquiaria
permitiria uma excelente cobertura
de solo, tdo importante para a con-
servacao de solo e para o plantio di-
reto. Zimmer avalia que para o agri-
cultor tornar-se pecuarista é mais fa-
cil que o contrario. Afinal, o produ-
tor ja tem tecnologia, conhecimento
e maquinario para explorar uma nova
atividade. “ Para o pecuarista virar
produtor é mais dificil”, entende.

ealndro IMariani Mittmann

Li

iy

Leandro Mariani Mittmann

Tratores do século passado foram atragao
no evento deste ano

Gerais.

Que tal um trator a gasolina?
— Feiraagricola é um lugar exclusi-
vamente para conhecer o que de mais
moderno existe em tecnologias para
a atividade. Certo? Ndo exatamente.
A Agromen Sementes exp6s na Coo-
pavel cinco tratores da primeira me-
tade do século passado trazidos do
museu que a empresa mantém em
Orlandia/SP, onde estédo expostos a
visitagdo maisde 350 tratores, colhei-
tadeiras e outros implementos agri-
colas — além de uma centena de auto-

Cerca de 140 mil pessoas circularam pelo parque
durante os cinco dias do Show Rural Coopavel
B

.
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moveis. No parque, para admiracao
dosvisitantes, um Fordson inglés ano
1935 de quatro cilindros, um MC
Cornick Deering americano de 1949
agasolina, um Ursus polonés de dois
cilindros a diesel (com partida a ga-
solina), um Dedring de 1933 a que-
rosese (partidaagasolina) eum Case,
dos Estados Unidos, de 1931 a gaso-
lina. “E tudo hidréulico”, brincou um
visitante. A maioria possui rodas de
ferro.

Os tratores datam entre 1910 e
1960, e foram arrecadados pela em-
presa, que os restaurou para 0 mu-
seu. “Foi um garimpo em todo o Bra-
sil”, explicou o diretor geral daAgro-
men, Sergino Mendonga. A primeira
peca do acervo foi um Ferguson 35
produzido no Canada, que pertenceu
ao fundador da empresa desde 1953,
e esteve na ativa até 1988, apds qua-
tro décadas de muito trabalho.

O museu € abastecido pelas equi-
pes da empresa, que desde 2001 es-
tédo atentos a raridades encontradas
pelo Paisafora. Muitos séo salvosem
ferros-velhos. =

Presenca desde a edi¢do numero 1

produtor de so-

ja, milho, trigo e
gado de corte Dalci
Cavalca (a esquer-
da) é o que se pode
chamar de “fa” do
Show Rural Coopa-
vel, pois freqienta o
evento desde a pri-
meira edi¢do. Ca-
valca, que planta
3.500 hectares em
Cascavel, Toledo/PR
e Mato Grosso do Sul,
foi um dos primeiros
100 associados da
Coopavel, e visualiza
na feira uma chance Unica de tomar
conhecimento in loco do langamento
de cultivares e de novas tecnologias
em maquinarios.

Todo o ano tém coisas novas para
conhecer. Viemos para nos atuali-
zar” , analisa. “ Esta tudo junto. D&
para ver a maquina. As vezes na con-
cessiondria o vendedor ndo tem o

Leandro Mariani Mittmann

modelo para visualizar”, comple-
menta o filho, Juliano. Mas além de
conhecer tecnologias, os Cavalca
costumam leva-las para casa. No
ano passado compraram um trator
e uma plantadeira, e neste negocia-
va um trator. “ Em funcéo desta cri-
se, vamos investir menos’, comenta
Juliano.

FUSOCLEAN

0S MELHORES NESTA COLHEITA.

FUSO CLEAN 2000 ¢ FUSO CLEAN Mova Féarmula
580 as mais modemas & economicas tecnologias em
produto limpador de fuso de cofheitadeiras de algodao

DEPCHMENTO

Eu, Vitdrio Herklolz praprietario da
Fazrenda S&d Pauls em Bragnore® T
samos Fuso Clean 2000 ha 3 amos e
eslamos satisleilos coim o8 resuliatos

obiidos. O produto mantsm os fusos
limpos evilando assim kichos,
colpnatas & outros. Maniém a alonga
& vida Uil das escovas e fusos
desfibredores. Sumeantamos 3 produgan
fia maquina par paradas para limpaza.

d

FUSO CLEAN

DERPQIMENTO

O Fuen Chaan Nova Farmuls spreseniou boa
miscibikdade, excalente limpeza nos fusos,
ndo mancha & fibra, néo forma residuecs no

reservattng nem na linhka da bomba s dqua

Mao tvamas inciddnclas de encamairamanio

nos fusos, poss a lubricdada mosirou-sa
aficianta, @Ento quante 8 remacan de matéria
crgdneca da plania
Sr, Wikson Agapilo - safra 2004
Fazanda Bahia — Padra Preta = KT

\ PrOfg
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& riaran

Tecnologla para & Maturaza

fone 51 3341 3225
rigran@rigran.com.br




ERVA-MATE

A vez
ERVA

Cristine Pires
cristine@agranja.com
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aco para a soja nos ultimos anes,
ista um lugar nas




bom desempenho da sojanos

ultimos anos fez com que

muitos produtores abrissem
mé&o da cultura da erva-mate para des-
tinar mais espaco ao grao. Cambio,
mercado externo e pregos favoraveis
eram um atrativo a parte. Eram. A re-
alidade mudou nas safras passadas.
N&p bastasse asupervalorizacdo doreal
frente ao ddlar, aestiagem causou pre-
juizos incalculaveis nas lavouras de
soja. As perdas fizeram com que mui-
tos produtores acordassem para a ne-
cessidade da diversificacéo, e as er-
veiras voltaram a ocupar lugar de des-
tague no campo.

A expectativa é que, apartir de ago-
ra, o mercado se regule. Assm como
aconteceu com a soja, 0s bons precos
pagos pela erva-mate fizeram com que
houvesse um boom no plantio ha cerca
de dez anos. “Quem néo era do setor
resolveu aproveitar 0 momento positi-
VO, O que ocasionou um excedente do
produto no mercado, fazendo com que
0S precos caissem, ja que tinhamos vo-
Ilume, masndo qualidade’, lembral auri
Hoppen Jinior, presidente do Sindicato
dalndistria do Mate do Rio Grande do
Sul (Sindimate). Hoje, o valor pago ao
produtor esta em recuperacdo. Na Ulti-
ma safra, 0 agricultor recebeu, em mé-
dia, R$ 3,50 por arroba (no pé), mon-
tante 20% superior ao ano anterior.

O Estado gaticho € o primeiro co-
locado na producdo da erva-mate. De
acordo com o Atlas Socioecondmico
do Rio Grande do Sul, a producéo de
erva-mate no Estado, média 2001-
2003, totalizou 243.749 toneladas de
um total de 553.731 toneladas colhi-
das no Brasil. S0 mais de 700 indus-
trias, amaioria de pequeno porte, res-
ponsaveis pela absorcdo de 99% da
matéria-prima.

O Rio Grande do Sul também é o
primeiro no ranking do consumo. Tan-
to que o Sindimate conseguiu incluir
nacestabasica, aém daerva-matetra-
dicional, a erva-mate com aglcar € o
composto de erva-mate (os chas).
Desde janeiro deste ano, ambos pro-
dutos tiveram o Imposto sobre Circu-
lacdo de Mercadorias e Servicos
(ICMS) reduzido de 17% para 7%.

Diversificacdo: erveiras voltaram a
apresentar lugar de destaque no campo §

Hoppen Junior, do Sindimate: ‘‘cada produtor tem suas

artimanhas para garantir um bom produto’

Qualidadeda bebida— A grande
variedade de ervas no mercado e um
consumidor cada vez mais exigente
tem levado toda a cadeia produtiva a
intensificar o processo de qualidade,
do plantio aembal agens diferenciadas.
A colheitaéfeitade doisem doisanos,
guando a erveira € podada. 1sso pode
ser feito 0 ano todo — exceto na pri-
mavera, quando a arvore esta brotan-
do —, mas a maioria dos produtores
opta em colher durante o inverno.
“Depois, cada produtor tem suas arti-
manhas para garantir um bom produ-
to”, diz Hoppen Jnior, aliado a outro
suporte importante. A Emater/RS e a
Universidade Regional Integrada do
Alto Uruguai e Missdes (URI) firma-

ram um convénio para certificar erva-
mate, com o apoio do Sindimate eAs-
sociacdo dos Proprietérios das |ndus-
triasde Producéo de Matedo Alto Uru-
guai (Indumate).

Um dos diferenciais do programa
éofatodeaURI pes-
quisar novidadesem
cultivos, variedades
etécnicasde mangjo
bem feito. Uma das
alternativas gque tem
sido empregada pe-
los produtores é o
consorcio com ou-
tras arvores para ga-
rantir um sombrea-
mento a erva-mate.
“Ja comprovamos
gue o erval que fica protegido do sol
tem mais qualidade”, destaca o presi-
dente do Sindimate.

Além das pesqguisas, os produto-
res podem melhorar procedimentos
por meio dos diagnosticos, primeiro
passo dentro do programa de certifi-
cacdo. “Ao todo, sdo 156 pontos cri-
ticos que afetam a qualidade da erva-
mate, do plantio aprateleira do super-
mercado”, explica Jodo Wanderlei Pe-
reira, gerente estadual daAreadeClas-
sificacdo e Certificagdo daEmater/RS.

Paraavaliar cada um desses quesi-
tos, o sistema é dividido em oito seg-
mentos da cadeia produtiva. Até ago-
ra, quatro empresas gatchas recebe-
ram o Selo de Qualidade, que pode ser

Diwulgacio

Sindimate-RS
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Rogério Fernandes/Emater-RS

Variedade de ervas e consumidor exigente
intensificam qualificagéo do plantio

identificado pelo consumidor na em-
balagem do produto, indicando queele
tem qualidade diferenciada, respeitaa
legislagdo, requisitostécnicoseasnor-
mas sanitériasvigentes. Atualmente, 11
indUstrias estdo em fase de adequacdo
de processos para receber auditoria.
O resultado tem sido t&o positivo que
a Emater/RS esta recebendo pedidos
do Parana e Santa Catarina.

Parana com boas per spetivas —

ERVA-MATE

ara ingressar no programa e plei-
tear 0 Selo de Qualidade, as er-
vateiras devem se adaptar as reco-
mendacdes técnicas e aos critérios
gue passam pelo cultivo, colheita e
transporte da erva-mate, recepcao
da matéria-prima na inddstria, pro-
cesso de sapeco e secagem, benefi-
ciamento da erva cancheada, pro-
cesso de empacotamento, armaze-
nagem e expedicdo e capacitagao,
treinamento e gestdo do sistema de
qgualidade. O processo de certifica-
¢do envolve auditorias, com acom-
panhamento do processo produtivo,
e analises quimica e microbiol 6gi-
ca para identificar os componentes
da erva que irdo constar no rétulo
do produto.
Fonte: Emater/RS

Como participar do programa

Alguns dos itens avaliados pela au-
ditoria

e Plantio: Adubacgéo, uso de pro-
dutos quimicos e protecdo ao meio am-
biente;

e Colheita: Ponto de colheita
(época certa) e praticas que evitem a
contaminacdo da matéria-prima;

e Transporte: Higiene e limpeza
dos veiculos;

e Recepcdo da matéria-prima: Lo-
gistica de recebimento, higiene e lim-
peza;

e Secagem das folhas e ramos :
Rastreabilidade;

e Beneficiamento: Armazenagem;

e Produto final: Embalagem;

o Gestdo e RecursosHumanos: Trei-
namento e capacitacéo de fornecedo-
res de matéria-prima e funcionarios.

A safra de erva-mate de 2006 esta em
fase de crescimento, e a expectativa
dos produtores do Parana é
positiva. " Parece queteremosumapro-
ducéo de boa qualidade e em volume
maior que asafra passada, face abaixa
producdo ocorridano ano anterior”, diz
Jorge Zbigniew Mazuchowski, técni-
co da Emater/PR. A safra 2003/2004
totalizou 272,8 mil toneladas, volume
inferior a safra anterior (2002/2003),
gue chegou a 292 mil toneladas.
Assim como aconteceu no Rio

Grande do Sul, o Parana sofreu uma
reducdo da area destinada a erva-mate,
especiamente pela erradicacdo de er-
vais plantados, especia mente nos anos
2003/2004. 1sso ocorreu em funcao das
compras de soja pela China e a explo-
s80 do preco internaciona da legumi-
nosa. “Atualmente, muitos produtores
gue erradicaram seus ervais, esquecen-
do do processo mercadol 6gico, estéo
arrependidos damedidatomadadefor-
ma intempestiva. Por isso, os industri-
ais ervateiros estdo encontrando difi-

ma das principais industrias do

setor, a empresa Ledo Janior, fa-

bricante do Matte Ledo, tem na par-

ceria com os agricultores sua princi-

pal fonte de matéria-prima. Das 8 a

§ 10 mil toneladas de erva-mate que

8 devem ser processadas este ano, ape-

{ nas 5% é proveniente de plantactes

| proprias, de trés fazendas exclusivas

J de cultivo de erva-mate. A quase to-

talidade da matéria-prima é forneci-

| da por cerca de 60 produtores que

possuem secadores e entregam o pro-

| duto previamente processado, ou sgja,
a erva-mate cancheada.

’ Indiretamente, o processo envol-

| ve centenas de agricultores. “ Temos

conhecimento de mais de 600 peque-

nos produtores, Iocallzados nos Es-

estra

Rio Grande do Sul, direcionam suas co-
Iheitas para estes produtores mais es-
truturados, uma vez que a erva-mate,
devido as suas caracteristicas, precisa
ser beneficiada preferencialmente no
mesmo dia da colheita, caso contrério
as folhas iniciam um processo natural
de oxidagdo” , informa Adauto Brandl
(foto), gerente de compras de matérias-
primas. O acompanhamento da matéria-
prima é feito de forma constante, com
analises para controle de qualidade.
A Ledo Junior lidera a comerciali-
zacdo interna de erva-mate, com 80% de
participacdo de mercado segundo AC
Nielsen (dez05/jan06). Nem mesmo a si-
tuacdo confortavel faz com que a empre-
sa se acomode em um mercado t&o com
petitivo. A Ledo Junior investe em uma

a de marketing para estimular

Parceria com

0 aumento do consumo do produto por
meio de acdes que destacam a marca
Matte Ledo junto aos publicos de inte-
resse: os principais mercados consumi-
dores de produtos da linha Matte Le&o
s4o Rio de Janeiro, Sdo Paulo e Parana,
respectivamente com 81,3%, 83% e 73%,
além do destaque para 0 Mato Grosso
do Sul e Minas Gerais quanto o assunto
€ mate tostado a granel.

Além de a¢des como o patrocinio de
projetos que envolvam a pratica de es-
portes, as estratégias de comunicacéo
e marketing envolvem também a pro-
mocao dos atributos da erva-mate.
“ Pesquisas desenvolvidas em universi-
dades brasileiras demonstram que o
mate contém antioxidantes naturais, os
polifendis, que ajudam no combate aos
radlcals I|vres causadores



culdades naobten-
caodematéria-pri-
mae sdo obrigados
a pagar mais pelo
mesmo produto
embora sejam
mais exigentes
quanto aqualidade
do produto”, afir-
maMazuchowski.

A erva-mate
tem uma partici-
pacéo significativa
na economia lo-
cal. De acordo
com a Secretaria
daAgricultura do
Parana, os ervais
representaram R$
62,7 milhdes na
safra 2003/2004,
0 que representa
0,2% darenda bruta gerada no Esta-
do. O processo industrial passou por
uma evolucao nos Ultimos dez anos.
Mazuchowski destaca a moderniza-
¢ao do parquefabril, melhoriado pro-
cessamento industrial e alteragbes de
embalagens. Tudo de forma a per-
mitir que o mercado tenha produtos
comerciais de melhor qualidade: chi-
marréo, tereré, chd-mate e compos-
tos de erva-mate.

Na contram&o das melhorias, o
setor também enfrenta algumas difi-
culdades. O técnico da Emater aponta

Quatro empresas galchas possuem o Selo
de Qualidade, identificado na embalagem

um estrangula-
mento comercial
estabelecido por
grandes redes de
supermercados,
que exigem do se-
tor industrial vari-
os procedimentos
mercadol 6gicos
para manutencdo
dos produtos em
suas gbndolas.
“lsso reduz dras-
ticamente as mar-
gens comerciais
que permitam
manter o prego
junto ao produtor
rural”, lamenta
de

Aliado a essa
probleméatica, Ma-
zuchowski diz queindustriaisde erva-
mate, por serem predominantemente
de pequenas e médias empresas,
segundo a classificagdo do Ministério
daFazenda, resistem anecessidade de
estabelecer a qualificacdo da cadeia
produtiva. Da mesma forma, muitos
s80 avessos a hecessidade de firmar
parcerias com os produtores de for-
ma efetiva e com precos compativeis.

No Rio Grande do Sul, uma das
principais preocupacdes do setor é
guanto as industrias que voltaram to-
talmente sua producdo ao comércio ex-

Do plantio a colheita

A época de plantio da cultura de
erva-mate mais adequada nor-
malmente ocorre durante a primave-
ra e inicio do verao, coincidentemen-
te com o inicio do periodo de chuvas
e crescimento vegetativo do erval.

Ja a colheita é efetuada de acor-
do com:

o Necessidades operacionais da
industria ervateira local ou regio-
nal, com pagamentos diferenciados
pela arroba do produto, de acordo
com o tipo de erva verde comerci-
alizada;

e Sistema de colheita de erval
adotado pelo produtor (safra con-
vencional a cada dois anos ou anu-
al, ou ainda, safrinha de verdo com
indices de perdas industriais muito
grandes), com adocdo de tecnologia
para alta producdo ou guiado pelas
suas necessidades econdmicas, resul-
tando em diversos procedimentos
diferenciados e pregos de venda tam-
bém diferenciados.

Fonte: Emater/PR

terno. A exportagdo, principa mente
parao Chile o Uruguai, foi prejudica-
da pelo cadmbio, o que fez com que
essas empresas destinassem todo vo-
lume ao mercado interno. “A tendén-
Cia, se esse quadro persistir, € que o
preco pago no Brasil caia de novo”,
acredita Hoppen Janior. m

' produtores

Ihecimento precoce e que contribu-
em para o desenvolvimento de doen-
¢as degenerativas’, ressalta Simone
Bork, gerente de marketing da Ledo
Junior. Por isso, a partir do final de
2005 as embalagens dos produtos da
linha Matte Ledo levam o selo poli-
fendis, uma identificacdo visual que
ressalta os beneficios da erva-mate a
salde.

Da mesma forma, a industria in-
veste de forma permanente no desen-
volvimento de novos produtos, formas
de apresentacédo e embalagens. Pri-
meira a lancar o cha pronto para be-
ber do Brasil, a Ledo langou, nas dé
cadas de 1960 e 1970, produtos como
0 Matte Ledo soltvel, Matte Ledo con-
centrado e em saquinhos. Nas déca-

1980 e 1990, foi a vez dos chas
L i ;

Divulgacdo

prontos para consumo, além das li-
nhas de chas obtidos a partir de er-
vas naturais e cha preto. Em seguida,
vieram os chas especiais mistos, a ==
base de frutas e flores, novidades |
como o ch& mate composto com gua-
rana e os chas verdes prontos para

60 produtos’, conta Simone.
As embalagens também evoluiram i "
com o tempo. A linha Matte Ledo F 5
pronta para consumo pode ser encon-
trada em garrafas PET 100% recicla- |j
veis, nas versdes 500 ml e 1,5 litro. O i
lancamento mais recente sdo as gar-
rafas PET de 330 ml, para consumo
em bares e restaurantes, na praia ef
durante a pratica de esportes. O pro- 8
duto também é oferecido em copos se-
lados com 300 ml. '



Hora de
mandar |
o filho
para a
ESCOLA

Aulas praticas ganham espaco nos

EDUCACAO RURAL

curriculos escolares para aperfeicoar o

treinamento de profissionais do campo

Carolina Jardine

ma hova geracao assume o

comando da atividade rural.

Mais focados na obtencéo de
resultados e inovando os sistemas de
manejo, os filhos dos tradicionais
agropecuaristas brasileiros chegam ao
comando das propriedades impondo
novos sistemas de gestdo. Essa mu-
danca é esculpida pelo conhecimento
obtido em inlmeros cursos técnicos e
faculdades ligadas a atividade.

Se antigamente para ser um bom
fazendeiro era preciso berco, hoje
soma-se a necessidade de alguns anos
de estudo. Afinal, so as novas técni-

cas que fazem a diferenca entre uma
propriedade realmente lucrativa.
“ Existe umaguestdo cultural, em que
os proprietérios de terracolocam seus
filhos para estudar e sao esses jovens
gue atuam como agentes de transfor-
macao no campo, questionando as
préticas adotadas na fazenda e, mui-
tas vezes, colocando as tradicionais
lidas por agua abaixo”, aponta o co-
ordenador do curso de Agronomiada
Universidade Federal Rural do Riode
Janeiro (UFRRJ), Jodo Sebastido de
PaulaAraujo.

Na busca incessante por essa vi-

sd0 “além da porteira’, o setor produ-
tivo também ganha natecnologiauma
importante ferramentade qualificagao.
“Hoje, muitos agricultores ja tém mi-
crocomputadores com acesso a inter-
net nas propriedades que permitem o
uso de novas tecnologias no manejo
da producéo”, reforca. Essas mudan-
casjasao realidade em Presidente Pru-
dente/SP. O diretor do curso de Zoo-
tecnia da Universidade do Oeste Pau-
lista(Unoeste), Pedro Luiz Fiel Rinal-
di, conta que, apesar disso, nem sem-
pre os ensinamentos aprendidos na
universidade sdo facilmente assimila-

56 - MARCO 2006



dos nas propriedades. “Muitas vezes,
as familias ndo aceitam essas mudan-
¢as propostas. Ai € preciso mostrar as
vantagens do sistema’, salienta.

Um bom exemplo, citaele, éaevo-
lucdo do sistema de cria e recria das
criages de zebuinos. “ Os alunos aca-
bam mostrando a seus pais a impor-
téncia de se fazer um melhoramento
genético, ainseminacdo artificial, e a
transferénciade embrides. Hoje, épre-
ciso trabalhar com rebanho de elite.
N&o adianta ficarmos so na engorda.
E preciso genética para qualificar a
producdo de carne”, relata.

==

Divulgacao

M &o-de-obra especializada —
Mas nao é apenas a administragdo ru-
ral que vem sendo moldada pela esco-
la. A propria méo-de-obra nas fazen-
das também carece de qualificacédo.
Técnicos bem formados tém amplo
mercado detrabal ho, em um Paisonde
0 que ndp falta é terra agricultavel e
gado a ser tratado. Segundo Rinaldi, o
gue diferencia o aluno da graduacéo
para o que opta pela formagao técnica
€ 0 acesso a educacédo basica. Afinal,
enguanto agraduacado exige conclusio
do ensino médio, o técnico pode in-
gressar nas escolas em busca de uma

profissdo apenas com aformagéo fun-
damental. Para entender a op¢do do
estudante, muitas vezes é preciso con-
ferir de onde ele vem e como chegou
até a escola. Na Unoeste, por exem-
plo, 40% dos alunos estéo ligados a
pequenas e médias propriedades, 40%
a grandes propriedades e apenas 20%
s80 alunos oriundos da cidade.

“A agriculturabrasileira é agressi-
vaetem grande presencano resultado
da balanca comercial. Além disso, ha
temas como ecologia e responsabili-
dade socia que trazem ao agrénomo
novas perspectivas atraentes’. Confor-
me o coordenador, apesar da concor-
rénciae dafaltaderecursos dosagro-
pecuaristas parainvestir em méao-de-
obra qualificada, os alunos devem
lembrar que sua tarefa é elevar pro-
dutividade e, como isso, “pagar” seu
servi¢o com aumento de rendimento.
“A educacdo rural no Brasil esta se
aperfeicoando muito. A falta de poli-
tica agricolaobriga o produtor a usar
a tecnologia para obter mais lucro”,
salientaRinaldi. Segundo ele, os pro-
fissionais precisam ter preparo para
orientar o produtor paraatividades que
Ihe tragam mais retorno sem deixar
de atender as exigéncias dos consu-
midores. “No futuro, serd preciso
produzir de forma mais barata, com
mais qualidade em um sistemaracio-
nal”, explica

Contudo, nem sempre o produtor
tem recursos para investir no aperfei-
¢coamento do seu negdcio através da
educacdo. Ainda mais em tempos de
crise, onde o preco do boi apresenta
um dos piores desempenhos e a seca
castigaaslavourasdegréos. “ O limite
de acesso ao ensino rural hoje estare-

1N e vt st
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Araujo, da UFRRJ, diz que a tecnologia é
uma importante ferramenta de
qualificacdo profissional
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lacionado abaixalucratividade no cam-
po. Afinal, 0 ensino aindatem um custo
muito alto”, salienta 0 zootecnista.
Segundo ele, esse fendbmeno j4 traz
reflexo no nimero de vestibulandos
inscritos para 0 exame de selecdo no
Unoeste. Além da queda nos alunos
interessados, a crise do campo tam-
bém elevaainadimplénciae o tranca-
mento de matriculas.

Especializacdo — Se no passado
aformacao dos profissionaisligadaao
campo era generalista e basicamente
divida em trés cursos basicos (Agro-
nomia, Zootecniae MedicinaVeterina
ria), hoje a realidade é outra. Inime-
ras especialidades sdo of ertadas todos
0S anos aos jovens vestibulandos. “A
Veterinaria e a Agronomia foram as
matriarcas dos cursos de formacao
agrarid’, citaAraujo. Eaindasio abase
do desenvolvimentorural brasileiro, ja
gue permitem ao profissional uma vi-
sd0 genérica dos conhecimentos. No
entanto, as atribui¢des dessas profis-
sdes vém sendo subdivida em diver-
SOS OUtros cursos, 0 que, muitas ve-
zes, amplia a concorréncia no merca-
do de trabalho. Mas ndo se pode dizer
gue quem optar pelastradicionaisgra-
duacdes ficara longe de conhecimen-
tos especificos. Palestras e cursos
extras garantem maior qualificagéo.

Um dos novos cursos que esta sen-
do ofertado no mercado brasileiro é
de Tecnologiaem Cafeicultura. Minis-
trado pela EscolaAgrotécnica Federal
de Muzambinho (EAFMUZ), em Mu-
zambinho/M G, a graduagéo tem dura-
¢ao de trés anos e
foi lancada em
2005. A especiali-
dade esta intima-
menteligadaapro-
ducéo da regiéo,
onde localiza-se o
centro de 192 hec-
tares dirigido pelo
professor R6mulo
Eduardo Bernardes
da Silva. O objeti-
VO NO NOVO CUrso
€ atender as exi-
géncias dos cafei-
cultores daregido.
“A producdo agri-
cola esta se espe-
cializando e para
isso exige qualifi-
cacdo. Estamos

EDUCACAO RURAL

Bernardes dirige o Centro de Cafeicultura,
localizado em uma area de 192 hectares

Divulgacéo

Producdo de hortalicas em estufas € apenas uma das muitas habilidades que um jovem
pode aprender em instituicdes de ensino agricola espalhadas pelo Brasil

dando aos alunos condicdes para que
estejam aptos a produzir com qualida-
de o café’, diz o coordenador geral de
ensino daEAFMUZ, Carlos Esall dos
Santos.

Maisdo que aprender detalhestéc-
nicos dalavoura cafeeira, aescolaen-
sina ao aluno os aspectos econémicos
da atividade e as formas de obter um
gréo melhor e de fécil colocacdo de
mercado. O cultivo de 80 mil pés de
café permite aos alunos visualizarem
na pratica os aspectos técnicos da

I cultura. “Traba-
lhamos para que
esses profissio-
nais saibam como
produzir graos
especiais, como
cafés organicos e
para gourmets”,
salienta. Santos
lembra que cerca
de 40% das va-
gas destinadas a0
curso de Tecno-
logiaem Cafeicul-
tura acabam sen-
do preenchidas
pelos proéprios
alunos de cursos
técnicos da esco-
la. O ensino de
nivel médio na

ao
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EAFMUZ conta com as aulas tradici-
onais e umaampla estrutura de lavou-
ras e criagdo de animais para orientar
sobre as técnicas agricolas. Além de
hortali¢as e culturas anuais, como fei-
jéo e milho, o centro dispde de areas
com cultivo permanente (silvicultura
e fruticultura) e criacéo de aves, abe-
Ihas, coelhos, suinos, ovinos, capri-
nos e bovinos de corte e leite.

Santos aponta que a escola gjudou
aqualificar a producéo primarialocal
COM Seus cursos técnicos. Inaugura-
da em 1953, atuou na iniciagdo agri-
cola, mestria agricola e ginasial agri-
cola. Em 1966, foi langado o primeiro
Ccurso técnico. Santos lembra com or-
gulho que alunosda EAFMUZ ganha-
ram projecdo nacional e hoje haexem-
plos de empreendedores que abriram
Seu proprio negdcio e outros atuando
inclusive junto ao Ministério daAgri-
cultura. Entre as meta da instituicéo
para 2006 esta ade transformar-se em
um Centro Federal de Educagdo Tec-
nolégica (Cefet), o que Ihe dara con-
dicbes de ampliar a oferta de cursos
de graduacado para a comunidade.
“Com isso, receberemos mais verba e
poderemos investir em mais cursos’,
avalia o coordenador, que hoje tem
cercade 1,1 mil alunos, sendo que 480
ficam internos no centro. E esse so-
nho estd mais proximo de se tornar
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realidade. No final do ano passado, a
lei que limitaaimplantacéo de Cefets
no Pais foi derrubada no Congresso
Nacional, dando ao Executivo, condi-
¢Oes de ampliar o projeto.

Um exemplo consagrado do suces-
s0 dos Cefets € 0 de Sdo Vicente do Sul,
no Rio Grande do Sul. Com cerca de
1,1 mil alunos, oferece cinco cursostéc-
nicos e graduaco superior em Tecnolo-
giade Irrigacdo e Drenagem para estu-
dantes de 80 municipios da regido. O
diretor de ensino do Cefet, Adilson José
Hansdl, explica que aidéia ao lancar a
graduacdo especifica em 2002 foi ofe-
recer aperfeicoamento em uma area al-
tamente promissora e restrita. “Hoje no
Bras| ainstalacdo de sstemadeirriga
¢a0 é crescente, principalmente em de-
corréncia de periodos de seca’, justifi-
ca. E para que essa ferramenta sgja uti-
lizadacom qualidade paraelevar produ-
tividade, éprecisoinstalar deformacor-
reta os pulverizadores.

Hansel conta que o profissional
formado pelo Cefet estara apto a de-
senvolver o projeto deirrigacéo dapro-
priedade, fazer ainstalacdo, o contro-
le e manuteng&o de todo o equipamen-
to. “E mais uma érea que surge para
os profissionais das ciéncias agrérias
€, por isso, eles devem estar aptos a
gerenciéla’, ressata. Paraoferecer aos
alunos aulas tedricas e préticas casa-
das, a direcdo montou estrutura para
mostrar como funciona uma proprie-
dade com irrigacdo. “Além dos labo-
ratérios internos, temos um grande
laboratoério natural que € o campo”,
aponta, referindo-se aos 350 hectares

econdmicos da atividade e lidam com outras culturas, como hortalicas, feijdo e milho

om apenas 15 anos, o estudante
Thiago Cardoso de Oliveira
(foto) ja sabe bem que é no campo
que pretende trabalhar. Morador da
cidade do interior paulista de Horto-
landia, encontrou no curso médio de
Técnico em Agropecuaria a motiva-
¢do de que precisava para seguir car-
reira. A paixao pela atividade prima-
ria comegou quando Thiago visitava
seu primo, que atua em uma proprie-
dade de bovinocultura de leite em
Aracoiaba da Serra, interior paulis-
ta. “ A gente passava os finais de se-
mana la e, aos poucos, eu fui acom-
panhando o trabalho dele e descobri
que também queria seguir a profis-
sdo”, relata.
O sonho do jovem, que hoje cursa
0 2° ano na Escola Agrotécnica Fe-
deral de Muzambinho (EAFMUZ) é
integrar as equipes de assisténcia téc-
nica, orientando os produtores e le-
vando novos conhecimentos ao ho-
mem do campo. Para isso, est4 con-
victo de que a educacdo de qualida-
de e o empenho do aluno sdo fatores
vitais para o sucesso na carreira. Em-

Voca¢do para o campo

i m
bora ainda ndo tenha decidido se cur-
sara Agronomia ou Medicina Veteri-
naria, declara que nédo se vé traba-
Ihando em uma atividade que nao
esteja ligada a agropecuéria. “ Hoje,
a producdo de biodiesel esta crescen-
do muito. Quero trabalhar com isso” ,
adianta com a convicgdo de que é a
informacdo que Ihe permitira “ sair

na frente” na disputa pelo mercado
de trabalho.

Divulgacéo

de plantag6es. Para o segundo semes-
tre deste ano, novos cursos devem ser
oferecidos aos estudantes daregido de
Sédo Vicente do Sul: Tecn6logo em
Culturas Anuais e Tecn6logo em In-
formatica. Outro projeto de curto pra-
Zo € a constituicdo de uma filial em
Jllio de Cadtilhos, também no RS, onde
o trabalho seriainiciado com base nos
Ccursos técnicos.
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Na pratica— Uma das tendénci-
as do ensino rural no Brasil é, cada
vez mais, a ampliagdo de disciplinas
préticas. O ideal, aponta o coordena-
dor da UFRRJ, é operar com um ensi-
no casado, em que o aluno possa Vi-
sualizar no campo o que anteriormen-
te estudou em salade aula. Na univer-
sidade carioca, por exemplo, a parte
profissionalizante dos cursos agréarios
tem cerca de 60% das disciplinas ted-
ricas e as demais 40% préticas. “ Com
0 tempo, queremos ter 50% das disci-
plinas préticas’, estimaAraujo.

A mesmatendénciaéapontadapela
Unoeste. “Nao resta divida de que a
tendéncia € ampliar a participacdo das
disciplinasde campo”, apontaRinaldi.
Para of erecer a seus alunos um pouco
mais da vivéncia, a universidade pro-
move cursos, palestras e dias de cam-
po sobre temas que gjudem naforma-
¢a0 dos alunos. “Quando elaboramos
o curricul o dos cursos, pensamos trés,
guatro anos nafrente. Precisamos pre-
parar os alunos para os desafios que
eles deverdo enfrentar no futuro”,
aponta. E essa evolucdo vai de encon-
tro aos objetivos estipulados pelo Mi-
nistério da Educacdo. Através dos es-
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ALGUNS CURSOS DE GRADUACAO EM CIENCIAS AGRARIAS

AGRONOMIA

O curso abrange ciéncias e técnicas
direcionadas para o aumento da produtivi-
dade e a da qualidade das lavouras, reba-
nhos e produtos agroindustriais. O agréno-
mo possui vasta habilitacéo profissional, en-
volvendo o preparo do solo e o cultivo de
vegetais, irrigacdo, o combate a pragas e
doencas, a colheita, o armazenamento e a
distribuicdo da safra. Adicionalmente, ge-
rencia a producgéo, a industrializagdo, o ar-
mazenamento e a comercializacdo de ali-
mentos de origem animal e vegetal.

MEDICINA VETERINARIA

Preocupa-se com a salde de animais
e promove a producao de alimentos de
origem animal. O médico veterinario da
assisténcia clinica e cirdrgica a animais
domésticos e silvestres, além de cuidar
da saude, da alimentagéo e da reprodu-

tagios supervisionados, 0s al unos con-
seguem visualizar a realidade de uma
propriedade.

Outra opcédo oferecida é a chama-
da residéncia agronémica. Araujo ex-
plica que, logo ap6s a formatura, os
alunos podem se candidatar a bolsas
dentro da propria UFRRJ que duram
por um ano, podendo ser renovadas
por dois anos. Especializada na for-
macao de profissionais das reas agr&
rias, a universidade absorve, em seus
diferentes cursos, cerca de 2.060 ves-
tibulandos. Atualmente, o campus abri-
gaaproximadamente 6.843 estudantes,
oriundos de todos os Estados do Bra-
sil, bem como de estrangeiros.

Apesar de estar entre 0s maiores
produtores agropecuarios do mundo,
o ensino agréario do Brasil ainda esbar-
ra na falta de estrutura e repasse de
verbas as universidades, principalmen-
te as federais. Segundo Araujo, em
contrapartida, ainstituicéo possui um
alto nivel de corpo docente, com mes-
tres e doutores, entre os melhores do
mundo. Uma das expectativas para o
setor é de que o Projeto de Lei que
tramita no Congresso Nacional dé as
universidades autonomia pararealizar
intercémbios com empresas parapres-
tacdo de servicos técnicos.

Enquanto a educacdo rural de nivel
técnico e superior cresce no Pais, o
mesmo nao se pode dizer quando o as-
sunto é acesso a educacdo basica. As
sim como em diversas outras partes do
Brasil, 0 campo édesprovido de escolas

cdo de rebanhos. Outra importante atribui-
cao é a inspecdo sanitaria de alimentos de
origem animal.

ZOOTECNIA

Especialista cujo trabalho objetiva garan-
tir a produtividade e a rentabilidade na cria-
¢éo de animais tais como: bovinos, suinos,
caprinos, aves, peixes etc. Trabalha ainda
no melhoramento genético e na preparacao
de ragOes balanceadas e pastagens nutriti-
vas.

ENGENHARIA FLORESTAL

E o ramo da engenharia voltado para o
estudo e para o uso sustentavel de recur-
sos florestais. Possui habilitacdo para pla-
nejar a producéo florestal. Exerce ativida-
des de pesquisa para a selecdo de semen-
tes e mudas, identifica e classifica espécies
vegetais para recuperagdo de areas degra-
das e de reflorestamento.

e professores aptos a conceder ensino
basico e de qualidade. “As escolas no
campo sdo muito inadequadas porque
ainda se pensa no ensino urbano e se
remete 0 mesmo modelo a0 ambiente
rurd”, lamenta o coordenador geral de
educacdo no campo do MEC, Antonio
Munarim. Segundo €le, é preciso esta
belecer novas bases, adequando a me-
todol ogiade ensino acada comunidade.

Por isso, pretende inserir no Novo
Plano Nacional de Educacado, quevem
sendo desenvolvido pelo Ministério da
Educacdo, a qualificagdo da méo-de-
obra do corpo docente e introducéo
de diferencas como a educacédo ambi-

ENGENHARIA DE ALIMENTOS

Profissional atua em todas as etapas
de preparo e conservacdo de alimentos
de origem animal e vegetal. Seleciona a
matéria-prima, como leite, carnes, peixes,
legumes e frutas, e define a melhor forma
de armazenagem, acondicionamento e
preservacao dos produtos, projetando
equipamentos e embalagens. Cria e testa
formulagées, a fim de determinar o valor
nutricional de alimentos industrializados,
seu sabor, sua cor e consisténcia.

ENGENHARIA DE AGRIMENSURA

O engenheiro agrimensor mede e pre-
para areas para obras urbanas, de infra-
estrutura hidraulica, sanitaria, elétrica ou de
transportes. Com base em dados obtidos
por meio de levantamentos em solo ou por
fotografias aéreas, satélites e aparelhos de
sistema de posicionamento global (GPS).

Fonte: UFFRJ

ental em comunidades rurais. Outra
bandeira é a de por fim ajornadas de-
sumanas de criangas que todos os dias
sesujeitam averdadeirasviagensatéa
escola.

“E preciso que aescolaestejamais
proxima do campa”, destaca. Segun-
do o Ministério daEducacéo, enquanto
um adolescente de 15 anos que vive
na cidade tem, em média, sete anos
de estudo, no campo esse escore cai
paraapenas quatro anos. O Brasil tem
cerca de 354 mil professores em es-
colas da zona rural, mas mais de 4
mil ndo completaram o ensino funda-
mental. m

Tendéncia do ensino rural no Brasil € a ampliac8o das disciplinas préticas
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Para CNA, PIB foi

expansdo de 2,3% do Produto

Interno Bruto (PIB) do Brasil

em 2005 (o segundo pior cres-
cimento naAmeérical atina, atras ape-
nas do Haiti), foi superestimada pelo
IBGE e ndo reflete arealidade de ren-
dano Pais. A avaliagdo é do chefe do
Departamento Econémico (Decon) da
Confederacéo daAgriculturae Pecua
riado Brasil (CNA), Getulio Pernam-
buco. “O crescimento real ndo ultra
passou 1,3%, na medida em que a
agropecuaria, que participa com 10%
do PIB, registrou uma queda de 10%
narenda, com perdas de quase R$ 17
bilhfes’, avalia Pernambuco.

De acordo com os dados do PIB
divulgados pelo ingtituto, a agropecué
ria registrou crescimento de 0,8% em
2005, amenor taxadesde 1997. O chefe
do Departamento Econdmico da CNA
argumentaque aperdaderendado pro-
dutor rural verificada no ano passado
contesta os dados do IBGE. Pernam-
buco explicagueametodologiado IBGE
€ baseada na quantidade e ndo na ren-
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Pernambuco, da CNA:‘‘a queda de 10%
na renda do agricultor é gritante”

da. “Isso € muito grave, pois falseiaa
realidade e n&o pode servir de parame-
tro paraa definicdo de politicas gover-
namentais para o setor”, argumenta.

A perdade aproximadamente R$ 17
bilhdes de renda no ano passado foi
motivada, segundo Pernambuco, por
fatores como reducéo de producéo —
em quase 20 milhdes de tonel adas, por
problemas como a estiagem prolonga-
da na Regido Sul; reducéo dos precos
recebidos pelos produtores €, ainda, a
valorizagdo do real frenteao dolar. “A
gueda de 10% na renda do produtor é
gritante e tera graves reflexos no de-
sempenho da safra deste ano. As
perspectivas para 2006 ndo sao posi-
tivas’, diz Pernambuco.

A gueda de renda, observa ele, re-
duz o fluxo de caixa dos produtores e
dificulta a obtencdo de recursos para
aquisicao de insumos e pagamento de
dividas com o setor banc&rio. “O ni-
vel de endividamento é crescente. Dai
a necessidade de se buscar aternati-
vas Viavels para equacionar os com-
promissos pendentes’, avalia Pernam-
buco. Caso esse cendrio néo segja re-
solvido, poderd comprometer ainda
mai's 0 desempenho do setor rural nes-
te ano, com menor area plantada e,
portanto, menor renda. No ano passa-
do, a estimativa inicial era uma safra
de 130 milhfes de toneladas. Mas a
colheita ficou em 113 milhdes de to-
neladas. =

Federacdo da Agricultura do
Estado do Parana reivindica a
securitizacdo das dividas dos pro-
dutores rurais. O pedido consta de
documento encaminhado as autori-
dades federais, relatando as dificul-
dades enfrentadas pela agropecua-
ria brasileira, e por extensdo, a do
Parana. O material enviado ao pre-
sidente da Republica, ministros do
Plangjamento, da Fazenda e da Agri-
cultura, bancada federal do Parana
e governador do Estado, detalha os
fatores que levaram o agronegécio a
uma situacdo sem precedentes, que
teve inicio no segundo semestre de
2004, com os pregos internos despen-
cando por conta da politica cambial.
As duas Ultimas safras de verao e

de inverno (trigo) foram plantadas
com um alto custo de producéo e co-
mercializadas na baixa dos precos
internacionais, consequéncia da

Federagio quer securitizagdo das dividas no Parand

gueda na cotacgdo do ddlar. A ocor-
réncia de focos de febre aftosa res-
tringiu a exportacdo de carne e a pe-
cuaria leiteira sofreu restricdes no
mercado interno. Produtores de fran-
go, suino e bovino arcaram com re-
ducdo nas vendas e nos pregos de
seus produtos. Soma-se a isso a seca,
gue ja deixou este ano um prejuizo
superior a R$ 1,8 hilhdo no Parand,
potencializando a crise.

Os reflexos desse quadro sdo fa-
cilmente identificados. O Parana ge-
rou menos empregos N0 ano passa-
do em comparacéo a 2004 e a crise
de renda dos produtores refletindo
na agroindustria é apontada como
principal responsavel. Devido a que-
da na renda agricola houve uma re-
ducdo do numero de empregos cria-
dos na agroindustria, que passou de
21.463 em 2004 para apenas 3.152
em 2005 — queda de 85,31%.
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BANANA para

Novas cultivares garantem protegdo contra a sigatoka

negra e ainda elevam a produtividade

introducdo de novas varieda

des na producdo de banana

brasileira trouxe aos produto-
res mais do que o tdo amejado con-
trole dasigatoka negra. A substituicéo
das tradicionais bananas Mac8, Prata
e Nanicalevou o agricultor a€elevar o
nivel tecnoldgico e, conseglientemen-
te, aobter ganhos expressivos de pro-
dutividade.

O fendmeno ja ganhou expressao
entre a safra no Norte do Brasil, onde
a doenca fungicatraz perdas substan-
cials e ndo deixa outra aternativa aos
bananicultores. Apesar deexigir inves-
timento inicial em mudas, o produtor
tem a garantia de sanidade entre 10 e
15 anos. Contudo, para isso, exige-se
também monitoramento eficiente,
acompanhado delimpezadaérea, des-
perfilamento, adubag&o corretiva e
corretas préticas de plantio e contro-
le. Uma das dicas para os agricultores
gue ingressam nesta nova fase é optar
por um correto espagamento entre as
plantas. Hoje se sabe que utilizar entre
400 e 500 plantas por hectare ndo é
téo rentavel devido aincidénciadein-
vasoras. O recomendado € o plantio
de 1,6 mil plantas por hectare.

Tais préticas também permitem
aumento da produtividade do bananal.
Segundo o pesquisador da Embrapa
AmazdniaOcidenta, Luadir Gasparot-
to, enquanto as antigas variedadesren-
diam de seis a oito toneladas por hec-
tare, as novas cultivares adotadas na
Amazonia podem alcancar amarcade
30 toneladas por hectare. Esse rendi-
mento ainda pode ser ampliado se for
utilizada irrigagdo. Nestes casos, ga-
rante o consultor do Instituto Brasilei-

Carolina Jardine

ro de Fruticultura (Ibraf) e presidente
daAssociacdo Central dos Fruticulto-
res do Norte de Minas Gerais, Dirceu
Colares, a produtividade chega a 40
toneladas por hectare.

Além do sucesso reconhecido no
Amazonas, asvariedadestambém vém
sendo empregadas na substituicdo em
Rondénia. A regido é exemplo das
modificacOes trazidas pela sigatoka
negra. Rondbnia, que chegou a culti-
var 30 mil hectares de banana no ini-
cio dadécadade 90, hoje responde por
cerca de 6 mil hectares. “O produtor
abandonou aatividade porque ndo teve
apoio, nem politica de favorecimento
por parte do governo”, salienta o téc-
nico de transferéncia de tecnologia da
Embrapa Rondbnia, Zenildo Ferreira
Holanda Filho. O custo das mudas
(cerca de R$ 2,50/cada) é um dos
maiores empecilhos para a reconver-
sdo. Atualmente, ja ha produtores uti-
lizando as variedades resistentes a si-
gatokaaexemplo daCaipira, FHIA 01,
FHIA 18. FHIA 21 e Thap Maeo. Ga
rantida e Caprichosa sdo outras duas
opcdes. Apesar de ndo terem indica-
¢ao propria da Embrapa para uso em
Rondbnia, vém sendo testadas junto
com outras 19 cultivares. “Queremos
em breve poder dizer ao produtor quais
s80 as melhores cultivares para pro-
ducéo no Estado”, salienta.

Falta adaptacdo — Apesar dapro-
tecdo a sigatoka, as novas variedades
ainda ndo constituem uma op¢ao efi-
ciente para combate nas regides Su-
deste e Sul. Isso porgue as cultivares
desenvolvidas para serem resistentes
a doenca ndo se adaptam aos habitos
de consumo locais, nem mesmo a de-
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manda do mercado externo. Além de
serem maiores e terem a casca mais
grossa do que as cultivares tradicio-
nais, elas possuem sabor distinto.

“No Norte, essas variedadesforam
muito bem aceitas, o que ndo aconte-
ceu em outras regides. As pessoas ndo
consomem estas bananas porque pen-
sam que sdo transgénicas. O que ndo
éverdade”, salienta Colares. De acor-
do com o consultor, é preciso criar
campanhas de marketing que expli-
guem ao consumidor que essas novas
variedades desenvolvidas pelaEmbra-
pa sdo apenas resultado de melhora-
mento, sem nenhum risco de
transgenia.

Mas aimpresséo é
de que arecusa dos
produtores em cul-
tivar variedades |
mais resistentes '
asigatokaainda
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est4 baseada no baixo indice de infes-
tacdo nas regides produtoras do Cen-
tro-Oeste, Sudeste e Sul. “Acho queo
Sul esta subestimando a sigatoka. Ela
aindaestaseinstalando naregido. As-
sim que estiver adaptada, devera tra-
zer reflexos muito negativos a produ-
¢ao”, aerta o pesquisador da Embra-
paAmazoniaOcidental.

Por enquanto, a regido vem com-
batendo a doenca com uso de agroqui-
micos. Colares reforgca que o monito-
ramento semana é a melhor forma de
acompanhar aevolugdo dasdoencasno
bananal . “Hoje, no Nortede Minas Ge-
rais, temos registro
desigatokaamarela.
Com até cinco

dar e vender

pul verizagBes ap ano conseguimos con-
tornar o problema’, afirma. Apesar de
eficientes, eles podem elevar os custos
da lavoura a niveis insustentaveis em
casos de aumento daincidéncia, princi-
palmente no caso de sigatokanegra. “No

Norte, se o produtor tentar fazer o con-
trolecom fungicidateraquerealizar até
40 aplicagbes, o que étotamenteinvié
vel”, completaHolandaFilho.
Altamente contagiosa, pode ser dis-
seminada pel o transporte dos esporos
do fungo pelo vento ou pelo uso de
mudas contaminadas. Ha registro de
casos de contaminagdo pelo vento em
maisde 50 quilémetros. O climaquen-
teeUmido éoideal parasuaprolifera-
' ¢do, com temperaturas
f entre25°C e27°C. “Vde

l.‘ lembrar que o Sul do
]

Pais também esta ob-
tendo temperaturas
elevadas pro-
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Brasil € o segundo maior produtor de bananas do mundo, com

um volume de 6,5 milhdes de toneladas/ano

picias para o desenvolvimento da si-
gatoka’”, aponta Gasparotto. O impor-
tante para o produtor € estar de olhos
bem atentos aos primeiros sinais das
doencas no bananal.

Historico— A sigatoka negrafoi
diagnosticada pela primeira vez em
1963 naAsia. Em 1972, o fungo che-
gou a América Central por Hondu-
ras. No Brasil, o primeiro caso foi
confirmado na fronteira com a Co-
[dmbia e o Peru, no municipio de
Benjamim Constant, em 1998. Hoje,
o problema esta localizado em qua-
tro das cinco regifes do Pais. Entre
os Estados atingidos estdo Amazo-
nas, Mato Grosso, Mato Grosso do
Sul, S&o Paulo, Minas Gerais, Para-
na, Santa Catarina e Rio Grande do
Sul. A doenga comegacom sinaisfer-
ruginosos nafaceinferior das folhas

da bananeira. Em
seguida, toma a
parte superior, de-
teriorando as fo-
Ihas e reduzindo a
capacidade da
plantaderealizar a
fotossintese. O re-
sultado sdo ca-
chos menores,
com frutos peque-
nos, isso quando
n&o se tem a dani-
ficagcdo de todo o
bananal.

Outro mal que
acomete os bana-
nais é a sigatoka
amarela. Menos
devastadora do que a primeira che-
gou ao Brasil na década de 50 e esta
espalhada por todo o territério naci-
onal. Caracterizada pela pigmentacéo
amareladadasfolhas, levaareducdo
de 30% a40% dalavoura. Igualmen-
te disseminado pelo Brasil estao Mal
do Panama, doenca que atinge as
plantas entre o sexto e o oitavo més
devida. O pat6égeno Fusarium oxys-
porum f. sp. cubense é introduzido
no sistema radicular da planta, blo-
gueando a passagem da seiva. Tal
problema é caracteristico da varie-
dade de banana maca.

M ercado — O Brasil é hoje o se-
gundo maior produtor de banana do
mundo, perdendo apenas para a In-
dia, que produz 16,8 milhdes de to-
neladas/ano. Segundo dadosdaFAO,
0s bananicultores brasileiros respon-

Divulgacéo

dem pelo cultivo de 490 mil hecta-
res que rendem 6,5 milhdes de tone-
ladas da fruta ao ano. O terceiro
grande produtor é a China com 6,2
milhdes de toneladas.

O Estado com maior producéo é
S&o Paulo, onde se colhe mais de 1
milh&o de toneladas da frutaem 48,8
mil hectares. O destaque é o Vale do
Ribeira, onde se concentram gran-
des produtores. Apesar de ter uma
areacultivada mais expressiva (60,1
mil hectares), a Bahia ocupa a se-
gunda colocagdo em produg&o com
844 mil toneladas. Santa Catarinafica
em terceiro lugar com 655 mil tone-
ladas em 30 mil hectares.

Minas Gerais também é polo da
producdo de banana, com destaque
para a alta tecnificacdo dos proces-
sos. Com isso, os bananicultores ob-
tém frutas mais vistosas e, conse-
guentemente, melhores precos. De
acordo com Colares, alguns produ-
toresjausam sistemas de cabos para
transportar os cachos da lavoura
para a sala de processamento. Com
isso, evita-se que afrutafique amas-
sada e escurecida. “Esses equipa-
mentos sdo caros e estéo presentes
em poucas propriedades’, salienta.

Afinal, aproducdo mineiraganha
aimagem de umaverdadeira banani-
culturaempresarial. Propriedades de
mais de 200 hectares elevam produ-
tividade e qualidade. Mais de 90% da
producdo de Minas Gerais é direcio-
nada a outros Estados, com embar-
gues expressivos para Rio de Janei-
ro, Sdo Paulo e Brasilia. A Regido Sul

AREA PLANTADA, PRODUGAO E RENDIMENTO MEDIO NOS PRINCIPAIS ESTADOS PRODUTORES,

TOTAL NACIONAL E COMPARATIVO DAS SAFRAS 2004 E 2005

Estados Area Plantada (ha) Producéo (t) Rendimento Médio (kg/ha)
2004 2005 2004 2005 2004 2005
S.Paulo 48.820 61.300 1.060.520 1.178.140 21.723 22.356
Bahia 61.148 62.669 844.738 867.392 14.056 13.841
S.Catarina 30.069 31.254 655.680 654.862 21.806 20.953
M. Gerais 40.235 39.636 561.721 549.025 14.597 14.503
Para 42.314 41.515 540.312 534.123 12.793 12.873
Ceara 42.847 42.120 367.667 363.043 8.700 8.619
Amazonas 32.357 32.357 354.433 354.433 10.984 10.984
Pernambuco 39.118 38.906 350.716 352.290 9.960 9.860
Paraiba 16.542 15.804 284.896 248.461 17.223 15.721
R.G. Norte 6.362 6.386 199.033 200.760 31.433 31.487
TOTAL 504.666 511.544 6.606.834 6.638.512 13.477 13.506

Fonte: IBGE, outubro de 2005.
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Ronddnia abandonou a atividade por
falta de apoio”

também esta na lista de comprado-
res, apesar do bom desempenho da
producdo em Santa Catarina.

Uma das metas do p6lo mineiro,
que ainda cultiva variedades tradici-
onais, é conquistar o0 mercado ex-
terno. “Queremos vender a banana
Prata do Brasil, que ainda é umava-
riedade pouco conhecida no exteri-
or”, alega. A concorréncia na fruti-
cultura tem aumentado nos ultimos
anos em funcéo da oferta crescente
de novas frutas ao consumidor. Con-
tudo, o Brasil consome basicamente
toda a banana que produz.

Apesar disso, ha registro de em-
barques crescentes ao exterior. De
acordo com dados da Secex, o Bra-
sil exportou US$ 33 milhGes em ba-
nana em 2005, um desempenho
22,4% superior ao obtido em 2004,

replantio do bananal foi a opgao
adotada por um grupo de produ-

tores de Ariguemes, regido norte de
Rondénia, para manter o sonho de ofer-
tar aos consumidores do Estado uma
fruta de qualidade e produzida dentro
das mais modernas técnicas de cultivo.
Com o apoio da Superintendéncia da
Zona Franca de Manaus e da prefeitu-
ra local, 28 investidores criaram a So-
ciedade dos Produtores de Frutas de
Ariquemes Ltda, empresa que utiliza em
comodato uma area de 65 hectares.

O projeto iniciou com o cultivo de
20 hectares de banana Nanica. O so-
nho ja parecia torna-se realidade
quando foi registrada a presenca do
fungo da sigatoka negra, conta um dos
socios do empreendimento, Rubens
Miloch (foto). “ A doenca afetou toda
a area e tivemos que erradi-
car todo o bananal”, rela-
ta. Ele lembra que o con-
trole com fungicidas foi ini-
ciado, mas teve pouca efi-
cacia e o grupo foi obri-
gado a desativar o proje-
to. “Era preciso uma apli-
cacdo a cada 15 dias, o que
se tornou inviavel”,
conta.

Atualmente, o
grupo trabalha
para reconstruir o
bananal. Novas
variedades foram
introduzidas na regido com o apoio
da Embrapa. Segundo Miloch, 2,5
hectares ja estéo cultivados com FHIA
1 e FHIA 18, o que faz parte de testes

Substitvi¢do estratégica
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e pesquisas. Outras 25 mil mudas se-
réo distribuidas em outros 12 hecta-
res. Entre as variedades escolhidas
pelos investidores esta a Garantida
(Prata Ken), Thap Maeo e Pelipita,
todas resistentes a sigatoka.
A meta dos fruticultores é ainda
mais audaciosa. Com ampla estrutu-
. ra, a empresa pre-
tende cultivar 22,5
hectares até 2007,
0 que devera ren-
der mais de 500
toneladas de ba-
nana. Para incre-
mentar ainda mais
os lucros, eles pre-
tendem trabalhar
com 0 processa-
mento das frutas
que néo podem ser
destinadas ao con-
sumo in natura.
Para isso, o proje-
to, no médio prazo é criar unidades
de producgado de doces, dando enca-
minhamento as cerca de 20% das ba-
nanas que acabam sem utilidade.

Divulgacéo

guando remeteu cargas em um total
de US$ 26,9 milhdes. Lotes da vari-
edade Nanica sdo vendidos de Santa
Catarina paraaArgentina e multi-
nacionais estdo comecando
0os embarques do Rio
. Grande do Norte para
| Europa.
Infelizmente,
explica Colares,
0s projetos ain-
da esbarram
em faltadetec-
nologiade pro-
ducdo e no
pbs-colheita e
na precarieda-
de de infra-es-
trutura das estra-

das brasileiras.

Dentre estes problemas, aponta a
falta de investimento em adubacao,
irrigacdo e aplicagcdo deinseticidase
fungicidas paramanter alucrativida-
de da atividade. Outra questéo é a
dificuldade de armazenamento, ja
gue a banana amadurece em seguida
e ndo pode ser conservada por lon-
gos periodos em camaras frias como
outras frutas. Por isso, uma boa op-
¢cao para agregar valor a producao
pode ser o processamento.

A passa vem ganhando mercado
com adocéao de doces e coberturas a
base de chocolate. Ha também o ba-
nana chips, uma espécie de salgadi-
nho que promete conquistar o con-
sumidor. =
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doce a alternativa encontrada

paraafaltade rentabilidade por

um grupo de sete agricultores
familiares da comunidade Estrela do
Sul, emAltaFloresta, ao nortede Mato
Grosso. Como arroz, leite, café, gua-
rané e pupunha (para fabricacéo de
palmito) ndo estédo mais proporcio-
nando sustentabilidade econémica,
um grupo de sete pequenos agricul -
tores formou um condominio para
produzir aglicar mascavo a partir de
canaviais proprios. O condominio
Agrosul ainda estd em fase incipi-
ente, experimental, mas a partir de
maio devera gerar 0s primeiros re-
sultados. O sistema de producéo é
totalmente socializado: plantio, co-
Iheitaeindustrializac&o séo realiza-
dos em mutirdo, apesar do cultivo
separado nas propriedades dos pro-
dutores. E os rendimentos sao rate-
ados de forma proporcional. Toda
a producdo é orgéanica. O Agrosul
prova, destaforma, que agucar, ain-

-ﬂ-l'#

Leandro Mariani Mittmann
leandro@agranja.com

da que seja o ndo-refinado, pode ser
negaécio também para pequenos, néo
apenas de mega usinas paulistas.

O condominio nasceu das ne-
cessidades. “Tadificil. Os produtos
estdo muito baratos”, resume Cice-
ro Santana Rampaso, lider do con-
dominio, como estdo os mercados
de gréos e leite na regido. Ele mes-
mo ficou com o arroz estocado por
dois anos no aguardo de melhores
precos, mas acabou comercializan-
do a safra por R$ 17 & saca de 60
quilos. “E esta caro para plantar”,
complementa. Ja o leite, uma alter-
nativa para o pequeno produtor em
todo o Brasil, recebe na regido de
20 a 22 centavos de real por litro.
Portanto, invidvel como renda. Em
razdo desta realidade, dois anos
atras, dois produtores do condomi-
nio estiveram por dois dias em Ja-
cutinga/PR, para conhecer uma pe-
guena industria de aglicar mascavo.
“Elesviram que davacerto”, comen-

AGRICULTURA FAMILIAR
ACUCAR:
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ta Rampaso. Entdo, aidéiafoi pos-
taem préaticaem Alta Floresta, que
assim estabeleceu a segunda agro-
indUstria de aclicar mascavo do
Mato Grosso. A primeira fica em
Nova Guarita.

O projeto se concretizou a par-
tir de um investimento de exatos R$
71.300, financiados pelo Pronaf
Agroindistria para a aquisicao dos
equipamentos da fabrica. O em-
préstimo sera pago em sete anos
(com dois de caréncia). Foram ad-
quiridos caldeira, engenho, tacho,
decantador, peneira mecénicae ou-
tros utensilios. O barracdo de 126
metros quadradosfoi erguido a par-
tir de investimentos proprios dos
agricultores. A cana ocupa hoje 15
hectares, que geram 150 toneladas,
volume suficiente a transformar-se
em trés toneladas de aglcar. Mas a
proposta do projeto € explorar 20
hectares, e na sua maturidade, ge-
rar 600 kg de agucar ao dia, a ca-
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fambém

pacidade maximadaindustria. Jaen-
tre maio e outubro deste ano, época
em que a cana estari apta para a
colheita, deverdo ser gerados 500
quilosao dia.

Atualmente, a producéo de cer-
ca de 200 quilos diarios é comerci-
alizadaem AltaFlorestamesmo. “Fi-
Zemos um pouco para o mercado | o-
cal”, esclarece Rampaso. Mas no
futuro, novos lugares precisardo ser
conquistados para sustentar a ofer-
ta, como Cuiaba e outras capitais.
“Vamos tentar um mercado maior”,
anuncia. Outro destino sonhado € o
exterior. Um intermediério da Aus-
tria ja esteve conhecendo o projeto
para certificar-se de que a produ-
¢ado eraorganica. O austriaco levou
300 quilos de melado para testar o
interesse dos consumidores de seu
Pais. Segundo Rampaso, “eles gos-
taram bastante”, e por isso novos
negdcios deverdo brotar em breve
desta experiéncia. Além de aclcar e
melado, o pensamento também éin-
dustrializar rapadura. E até cacha-
¢a, mas paraisso outros equipamen-
tos precisardo ser adquiridos (como
um alambique).

Portal da Amazdnia — Todo o
processo de implantacdo da ativida-
de, inclusive treinamento de mé&o-
de-obra, foi coordenado pelo agré-
nomo Francisco de Assis Vilar da
Emater/PB, que tem uma consulto-
ria e presta servico para o Sebrae

para pequenos

em todo o Brasil em projetos no seg-
mento de subprodutos alimenticios
da cana. Conforme ele, as varieda-
des de cana plantadas pel os associ-
ados sdo divididas em trés periodos
de maturacdo: precoces (12 meses),
médias (15 meses) e tardias (18
meses). Assim, é possivel um tem-
po mais longo de producéo e rendi-
mento maior. Ele prevé que o Agro-
sul poderd gerar média de 80 tone-
ladas de cana por hectare, que pro-
piciara de 8 mil a 9.500 quilos de
aclcar por hectare. Um aproveita—
mento de 100 a 120 quilos de agu-
car por toneladade cana. “E um ren-
dimento bom”, avaliaVilar. Ele des-
taca que a “ cultura
de producéo do or-
ganico” dos produ-
toresfacilitaraafu-
tura certificacéo da
producéo e o con-
seqliente encami-
nhamento de nego-
cios com os euro-
peus.

A comercializa-
¢do do agucar ndo
é feita diretamente
pelos produtores,
mas pela Coopera-
tiva dos Agriculto-
res Ecoldgicos do
Portal daAmazénia
(Cooperagrepa), a
gue eles sdo asso-

ciados. A Cooperagrepavende apro-
ducdo do Agrosul e de outros 28 con-
dominios. Os grupos, espalhados
por dez municipios da regido cha-
mada de Portal daAmazbnia, geram
uma série de produtos organicos —
de frango caipira a castanha. E es-
tdo localizados em assentamentos
situados no limite entre o cerrado
do Centro-Oeste e a floresta ama-
zOnica. “A cooperativa é uma cen-
tral de comercializacdo”, esclarece
0 agrénomo Diogo Feistauer, que
presta assisténciatécnicaefaz acer-
tificagcdo organicaacooperativapelo
Sebrae. “Os condominios so inde-
pendentes’, complementa. =

Rita Comini/Sebrae

Condominio Agrosul € um exemplo de que o aglcar também
pode ser um grande negdcio para os pequenos produtores

edicdo da revista

O BRASIL AGRICOLA

www.agranja.com

Néo perca na proxima
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FUTUROLOGIA

as imagens do recente Rally
Dakar, queatdevisdo nosmos-
trou, mais que um grupo de pi-
lotos ousados — motoqueiros, jipeiros e
caminhoneirosfazendo médiasde 170knv
h fora das estradas — da para perceber
como deve ser dificil manter 6,5 bilhdes
de pessoas neste pobre planeta. Pior que
isso: acomodar os 12 hilhdes, de que nos
faam as previsies menos assustadoras.
Sm, porquehaprevisiescatastrofistasfa
lando em 50 bilhdes de pessoas. Contudo,
0 mais provavel € que nosos filhos te-
nham noticiado nascimento do bebé que
completara os primeiros 8 bilhdes de ha-
bitantes da Terra, dentro de 14 anos, pou-
€0 mais ou menes. Vae notar que os ni-
meros eram os seguintes. em 1930: 2 bi-
Ihdes; em 1959: 3 bilhdes, em 1973: 4 bi-
IhBes, em 1987: 5 hilhdes, no dia 19 de
julho de 1999 nasceu o bebé que comple-
tariaos primeiros 6 bilhdes de habitantes.
Marrocos e Mauriténia, como nos
mastraram as imagens da tevé, ndo tém
um palmo quadrado deterraagricultavel.
N&o me refiro a um hectare — quadrado
de 100 x 100 metros — mas um palmo
paraplantar um pé de couve. Nos milha
res de quilémetros percorridos pelo pes-
sod doraly, sdvi umtufo decapimagui,
outro mais adiante, de um negdcio cha-
mado erva de camelo: “pegueno arbusto
duro como pedra’. Dunas de areias ma:
cias, morros de pedras duras, noves-fora
areia e pedras espalhadas a0 longo do
percurso. Toda aguela parte mais larga
do mapa da Africa € um deserto, o que
néo impede que 0 sul do continente tam-
bém conte com os desertos de Kaahari e
da Namibia, entre outros igualmente se-
cos. E a Africala va, a passos largos,
para 1,5 bilh&o de habitantes.
Groenléandia, I1dandia e os Pdlos s5o
puro gelo, que também acanca grande
parte dos 17 milhdes de quildmetros da
Russia. EtaUltimatem petroleo, gés, di-
amantes e madeiras, mas suas melhores
terras, na redivisio da Unido Soviética,
ficaram na Ucrénia. Afeganistdo, Ira e

grande parte do subcontinente indiano,
emtermosagricolas, sfo delascar. AAUs
trdiaé, quasetoda, um deserto. A China
também tem desertos a beca: com 20%
da populacdo mundia, sd tem 10% das
terras ardveis do planeta. A Mongdlia é
um pavor. Estados Unidose México tém
desertos paradar e vender. Quemediz o
leitor do gel o canadense? E assim por di-
ante: o planetando éfé&cil. E caminhacé-
lere para os 8 hilhGes de habitantes. Nao
bastaaimentar essagente. E precisoves
tir, educar, vacinar, instalar em casas de-
centes, fornecer &guapotave canalizada,
construir redes de esgotos, hospitais e
creches, dar empregos, leis e comida

De uns anos para ca, sempre que um
amigo se queixa da Stuagdo gerd, que
esth mesmo ruca, Sou Meio pessmista
“E atendéncia é piorar”. SO tenho visto
piorar nosultimos30 anos. Melhorouem
agunsaspectos. telefonia, informatizacéo,
ciénciamédica. Em contrapartida, nunca
Se viu tanta violéncia, tanta favela, tanto
residuo toxico, tanta gente sem empre-
go. Pior que isso: tanta gente, no Brasil,
sem amenor capeacitacdo para quaquer
tipo de emprego.

Parando assustar o leitor d' A Gran-
ja, dou-lhe boa noticia que circulou em
janeiro. Sobrevivi a onze maarias, uma
delaspor falciparum, ditamaligna, como
se as outras fossem benignas. Sobre a
febricitante doenca, li todososlivrosque
0s médicos me emprestaram. Num de-
les, escrito por especiaista mexicano, o
texto comegava logo na capa em letras
graldas. Ainda me lembro da primeira
frase, que traduzo: * Por ser todaviaaen-
fermidade que matamaisno mundo tro-
pica...”. Todavia, pdavra-6nibus em es-
panhol, serve para tudo, até para assus-
tar um sujeito
guevinhaten-
do inexplica
veis recaidas.

Agora,
veo anoticia
dequeumin-

ventor sul-africano, chamado Gervan
Lubbe, teria produzido um reldgio anti-
maléria Custa US$ 280 e picaapeeda
pessoa, quatro vezes por dia, com uma
agulhabem fina, testaapresencado pa-
rastadamdéiaandanafaseinicid da
doenca. Se acontagem passar de 50, soa
um darme e afoto de um maosquito apa-
rece no mostrador do relégio. Ai, o cavar
Iheiro toma trés comprimidos que pro-
metem acabar com amdériaem 48 ho-
ras. Depoisdo boimate, brincadeirade 1°
de abril, em 1983, anunciando o cruza-
mento genético do boi com o tomate,
resultando no tomateiro que produziacar-
ne — e boa parte da imprensa caiu feito
um patinho —, Sou meio reticente diante
da invencéo de reldgios contadores de
plasmddios. Deixemosanovidadeem ba-
nho-maria, e que se confirme sua serie-
dade. E boa demais para ser verdade.

Aindaontem, asvoltascomumatrini-
te, comentei com minhamulher os mais
recentes progressosdaciéncia—queche-
gamaser inacreditdveisemtodososcam-
pos — sem que se invente uma caixa de
lencosdepape quesolteum decadavez.
A ndo ser que e trate de um trugque da
indUstria, visando a vender seus lencos,
0 contador de plasmodios € meio suspel-
to. No dia em que escrevo, televisies e
jornais estampam as primeiras fotos tri-
dimensionais do virus daaids. Enquanto
isso, 0 virus da gripe comum continua
derrubando milhdesde pessoas, entraano,
sai ano. Felizmente descobri a vacina
contra gripe aplicada pela Prefeitura de
nossacidade. Hacinco anos, tomando a
vacinagratuita, ndo sai 0 que é umagri-
pe. Tive quatro ou cinco ameacas, que
seforam depois de trésdias. N&o € nada,
ndo é nada, jaéagumacoisa. =

De uns anos para ca, sempre que um amigo se queixa
da situacéo geral, que estd mesmo ruca, Sou meio

pessimista: “E atendéncia é piorar” . SO tenho visto piorar
nos ultimos 30 anos

68 - MARCO 2006




ANUNCIO



Arroz em ALTA

Um importante grupo de produ-
tores de arroz da provincia de Entre
Rios esta desenvolvendo um progra-
ma cujo primeiro objetivo é consoli-
dar os principais mercados e con-
quistar novos destinos. A iniciativa
conta com o apoio de estatais, fun-
dacdes e associagles privadas.

Na etapa inicial, os empresérios
comecaram a trabalhar no Brasil,
uma vez que mais do 90% das ex-
portacdes argentinas tém esse desti-
no. Além disso, no final do ano pas-
sado houve fortes agBes do setor pro-

NOTICIAS DA ARGENTINA

dutivointerno no Brasil paralimitar
a importagao argentina de arroz. A
partir dai, ja se planeja avangar so-
bre os mercados de India, Venezuela
e Cuba. O passo mais recente foi
dado no Chile. Este mercado recorre
as importacdes de arroz para cobrir
seu déficit de producdo como con-
seqliénciado climae dareduzidaéarea
deplantio. Além disso, o arroz chile-
no esta sendo vendido no Brasil, si-
tuacdo que obriga a elevar as impor-
tacdes de arroz produzido para abas-
tecer o mercado nacional.
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CHACRA'
Soja

As chuvas do comego de feverei-
ro foram vitais para sustentar os futu-
ros rendimentos. N&o obstante, esti-
ma-se que a produtividade ja se redu-
Ziu a uma média de 10%. Ja foi co-
berta a quase totalidade da area pre-
vista de 15,62 milhdes de hectares.

Leite

A sensacdo geral € que além das
retencOes aplicadas pelo governo, os
crescentesinvestimentos daindistria,
apontando ao mercado exportador,
asseguram um preco ao produtor sus-
tentado no médio prazo.
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Gréos: EXPORTACOES em retrocesso

De acordo com estimativas do se-
tor privado, as exportacdes de graos
para 2006 devem ser menores do que
as registradas no ano passado, quando
totalizaram 8,8 milhdes de toneladas e
quase US$ 900 milhdes. Projeta-se um
total de exportacbes de 56,2 milhdes de
toneladas por um valor de US$ 11.012
milhdes, a um preco FOB médio para
todos os gréos, estimado em US$ 196
por tonelada.

A seca e 0s pregos pouco remune-
rados prejudicaram a superficie seme-
ada com milho quase tanto como a de
trigo. A producao de trigo esta calcula-
da em 12 milhdes de toneladas; consi-
derando um consumo interno que po-
deriaestimar-se ao redor de 5,6 milhdes
de toneladas, ficaria um saldo exportéa
vel de 6,4 milhdes. Quanto ao milho, a
producdo ndo superaria 0s 14 milhdes
de toneladas. Partindo de um consumo

interno de 6 milhdes de tonel adas, pro-
jeta-se um saldo exportavel de 8 mi-
IhGes de toneladas.

Com relacdo ao complexo soja, a
producéo de gréos deve chegar a 39
milhdes de toneladas, dos quais 10 mi-
Ihdes se destinam ao mercado externo.
Paralelamente, a exportacéo de 6leo de
de soja se estima em 4,5 milhdes de to-
neladas, cifrasimilar ado ano passado;
enquanto as vendas externas de pellets
(subproduto para alimentacéo animal)
ficaram em torno de 22 milhdes de to-
neladas, também em volumes proximos
aos de 2004. Quanto a exportacdo de
Oleo degirassol, calcula-se algo emtor-
no de 1,2 milh&o de toneladas, e a de
pellets de girassol de 1,1 milh&o de to-
neladas. Por Ultimo, aexportagdo de ou-
tros gréos (como sorgo ou cevada) e
de outros subprodutos e 6leos se pro-
jetaem 3 milhdes de toneladas.

A novela da CARNE

O governo determinou aaberturade
um registro onde devera se inscrever
guem quiser obter uma permissao cada
vez que pretenda exportar carne bovi-
na. Dessa forma, intervira diretamente
no comércio deste produto, regulando
aoferta e gerando forte incerteza entre
osintegrantes da corrente de producéo
e elaboracdo. A ministrade Economia,
FelisaMicdli, afirmou queo objetivo do
recentemente criado Registo de Expor-
tadores de Carne é “poder articular a
demanda internacional com a interna,
garantindo o abastecimento a precos
compativeis com os bolsos dos argen-
tinos’. A medida foi adotada no meio
da disputa que o governo vem manten-
do com um setor da corrente de pecu-
ariagque ndo aceitou assinar um acordo
de estabilidade de pregos para a carne
sendo seeliminasse ou reduzisse asre-
tencOes as exportacoes de carne, que
selocalizam em 15%. Paralelamente, a
indUstriafrigorificaanunciou uma pro-
posta para reduzir em 20% suas ex-
portacdes, com o objetivo de ter pelo
menos 120 mil toneladasadicionaispara
abastecer 0 consumo interno. Procura
satisfazer ap governo e evitar que este
controleasaidade carne bovinado pais.

A verdade € que os dias passam e
ninguém parece acertar ainda o meca-
nismo que permita aproveitar o exce-
lente panoramaexportador que seapre-
sentanaArgenting, sem gerar fortesin-
crementos de precos no mercado in-
terno.
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PLANTIO DIRETO

Saturacdo por bases
e hibridos de MILHO
sob PD

Renato de Mello Prado — Departamento de Solos e Adubos da FCAV/UNESP

conhecimento dos hibridos

adaptados a cada condicéo de

reacdo do solo em sistema
plantio direto é de significativaimpor-
tanciatécnica. Paraavaliar o compor-
tamento de hibridos de milho sob sis-
tema plantio direto, quanto a alguns
componentes de rendimento, subme-
tidos a niveis de saturacéo por bases,
foram conduzidos dois experimentos
no V% 45 e V% 65 em &rea com 4
anos em sistema plantio direto, nare-
gido dos Cerrados, em Uberaba/MG.
Os experimentos foram desenvolvidos
no delineamento em blocos ao acaso,
com quatro repeticdes. Os sete trata-
mentos foram constituidos pelos se-
guintes hibridosde milho: Z 8474, BR
3123,AG 122, C 333, D 657, Exceller
e P 3071. Na média dos hibridos de
milho estudados a saturagdo por ba-
ses de 65% foi a que mais contribuiu
para 0s incrementos nos componen-
tes do rendimento e nos rendimentos
de grédos. Os hibridos apresentaram
comportamento diferenciado no ren-

Divulgagéo

Experimentos foram desenvolvidos em areas com
guatro anos em sistema de plantio direto
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PLANTIO DIRETO

dimento de gréos, destacando-se na
saturacdo por bases 65%, os hibridos
P 3071 e 0 Z 8474 e no nivel 45%
destacou-se o hibrido C 333. A utiliza-
¢ao de hibridos especificos para cada
nivel de saturag&o por bases mostrou-
se uma importante ferramenta para a
maximizagdo do rendimento da cultu-
rado milho em sistema plantio direto
no Cerrado.

Atualmente a agriculturavem pas-
sando por transformagdes tecnol 6gi-
cassignificativas em funcéo da neces-
sidade de conciliar 0 manejo conser-
vacionista do solo com a busca cons-
tante da reducgéo dos custos de produ-
¢d0. Dessa forma, o sistema plantio
direto intensificou-se no Brasil, parti-
cularmente na regido dos Cerrados.
Dos dez milhdes de hectares ocupa-
dos por culturas anuais nos cerrados,
aproximadamente dois milhdes estdo
sob plantio direto, dados significativos
para um periodo de apenas 16 anos
(Resck, 1998).

Com a adocgéo da prética do plan-
tio direto no Cerrado, tem se verifica-
do um nimero elevado de areas agri-
colas, cujos solos apresentam satu-
racéo por bases (V%) na faixa de
45%, ou até menos, mas, muitas ve-
zes, com producdes elevadas. Tem-
se considerado que acomplexacdo do
aluminio pelos compostos organicos

no Sul do Brasil (S4, 1993), enquan-
to que na regido dos Cerrados pou-
cos trabalhos tém sido realizados vi-
sando esclarecer os efeitos entre os
hibridos de milho submetida a niveis
de saturacdo por bases especia men-
te em sistema plantio direto. Raij et
al. (1998) relataram a mesmaresposta
positiva de hibridos de milho a cala-
gem independentemente se tolerante
(BR 201, IAC 7974, C 525) ou sen-
sivel (AG 401, IAC 8214; DINA 170)
aacidez do solo em experimento con-
duzido no sistema convencional de
preparo do solo.

Portanto o conhecimento dos hi-
bridos adaptados a cada condicéo de
solo édesignificativaimportanciatéc-
nica que se reflete na econdmica, ten-
do em vista os incrementos na produ-
tividade da cultura sem aumento des-
necessario de custo no sistemade pro-
ducéo. O presente trabalho teve como
objetivo avaliar aresposta de hibridos
de milho, cultivados no sistema plan-
tio direto na regido dos cerrados, em
solo submetido a dois niveis de satu-
racdo por bases (45% e 65%), em re-
lac8o a alguns componentes de rendi-
mento.

Material e métodos — O experi-
mento foi realizado em duas areas na
Agropecuaria Nossa Senhora Apare-
cida, em Uberaba, MG. O solo ocor-

O trabalho buscou avaliar a resposta de hibridos de

milho cultivados em PD na regido dos Cerrados

oriundos da decomposic&o dos resi-
duos vegetais acumulados na super-
ficie do solo é que provoca esse com-
portamento favoravel das culturasem
solos mais acidos (Hue et al., 1986;
Santos, 1999).

Por outro lado, a saturagdo por
bases em valores mais elevados, nos
solos com sistema plantio direto im-
plantados a menos de cinco anos,
pode trazer beneficios ao sistema,
principa mente porque os complexos
organicos ndo atingiram niveis quan-
titativos e qualitativos suficientes de-
vido ao acumulo lento do carbono
organico total nos solos daregido dos
Cerrados.

Resultados de pesquisa apontam
para uma resposta diferencial de cer-
tos hibridos de milho & calagem, prin-
cipalmente no sistema plantio direto

rente nas areas dos dois experimentos
€ um latossolo vermelho distréfico ti-
pico, textura muito argiloso. As andli-
ses quimicas e fisicas sdo apresenta-
das natabelal.

O delineamento experimental utili-
zado nos dois experimentos com pa-
rémetros de acidez diferentes, no caso,
a saturacdo por bases iguais a 45% e
65%, foi o de blocos ao acaso com 4
repeticbes e com 7 tratamentos cons-

tituidos por hibridos de milho ampla-
mente cultivados na regi&o dos cerra-
dos: Z 8474, BR 3123,AG 122, C 333,
D 657, Exceller e P 3071.

Nos dois experimentos 0 manejo
foi 0 mesmo, sendo que a semeadura
foi mecanizada, com densidade final
de 55 mil plantasha?, utilizando como
coberturamortao milheto cultivado no
inverno. A adubacéo de basefoi de 400
kg ha' da férmula 04-30-16+0,5%
Zn+0,3% Mn e em cobertura aplicou-
se 100 kg ha' de N naépocadaquinta
folhaexposta. As parcelasforam cons-
tituidas por 8 linhas espacadas de 0,80
m com 20 m de comprimento, sendo
consideradas as 6 linhas centrais como
area Util, para cada experimento. Os
doisexperimentosforaminstaladosem
areas proximas, cultivadas em dois
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niveis de saturacdo, cuja escolha vi-
sou local com sistema plantio direto
na fase inicial (quarto ano agricola),
sendo que nos trés primeiros anos fo-
ram cultivados, nas duas éreas, soja
tardia no verdo e no quarto ano o mi-
Iho, sempre com aveia preta no inver-
no. Avaliou-se 0 nimero de dias para
o florescimento e, na colheita, obte-
ve-se 0 rendimento de graos, peso
médio das espigas, nimero de gréos
por espiga, peso de 1000 graos, peso
de gréos por espiga e a prolificidade.

Resultados e discussdo — Na
analise conjunta, atravésdo teste F, en-
volvendo osdois experimentos, obser-
vou-se efeito significativo paraostra
tamentos (hibridos), para o V% e a
sua interagdo para todas as varidvels
estudadas, tais como: rendimento
(P<0,01); peso médio de espiga
(P<0,05), nimero de gréos por espi-
ga (P<0,01) e peso de 1000 gréos
(P<0,01). A excegdo ocorreu para ni-
mero de dias para florescimento e a
prolificidade (P>0,05), independentes,
portanto, do nivel de saturacdo por
bases, indicando quetaisvariaveissao
préprias dos hibridos testados.

A presencadainteracdo significati-

va, pela andlise conjunta, entre os hi-
bridos de milho (planta) e dos niveis
de saturagdo por bases (solo) esta de
acordo com Eberhar & Russel (1966)
gue observaram que as mesmas vari-
edades submetidas a ambientes dis-
tintos, como diferentes niveis de fer-
tilidade do solo, ndo apresentam as
mesmas respostas. Sa (1993) obteve
resultados semelhantes em sistema
plantio direto no Sul do Brasil, con-
cluindo que o uso de hibridos de mi-
Iho adaptados a cada situagdo espe-
cifica de nivel de saturagdo por ba-
ses mostrou ser uma excelente ferra-
menta na busca por produtividade
com boa relacéo custo/beneficio.
Portanto, existe uma relag&o impor-
tante entre o hibrido especifico e a
saturagdo por bases de solo.

Verifica-se pelatabela2 que defor-
ma geral, o rendimento de gréos dos
hibridos no V% 65 (6248 kg ha?) foi
maior do que no V% 45 (4675 kg ha
1), possivelmente devido as condi¢des
favoraveisdo solo easexigénciasdis-
tintas entre os hibridos testados; por-
tanto, esses resultados discordam de
Miyazawaet al .(1996); Pottker & Ben
(1998) e Caires et al.(1999) que rela-
tam baixa resposta do milho a cala-
gem em sistema plantio direto.

As diferencas entre estes resulta-
dos podem ser devidas aos hibridos,
gue ndo sdo 0s mesmos, sendo que
Pottker & Ben (1998) e Caires et al.
(1999) estudaram os hibridos de mi-
IhoAG 9012 e C 901, respectivamen-
te, e também pelo tempo de sistema
plantio direto, sendo que no presente
trabalho 0 mesmo estava no 4° ano,
enquanto que nos trabal hos citados o
sistema esta consolidado, chegando
até 15 anos, implicando que nessafase
0 sistema estd praticamente estavel e
0s beneficios dos compostos organi-
cos hidrossollveis citados por San-
tos (1999) na amenizacdo da acidez
do solo e consequentemente na ab-
sor¢do de nutrientes pela planta, en-
contram-se ativos em qualidade e
guantidade.

Pelaandliseindividual dos experi-
mentos, especificamente, no V% 65
o rendimento de gréos do hibrido P
3071 (7974 kg ha?) diferiu significa-
tivamente dos demais com excecdo
do Z 8474 (7285 kg ha?), sendo que
esses dois hibridos foram em média
25% superiores aos demais. No V%

45 o cultivar C 333 foi superior aos
demais, porém néo diferiu significa-
tivamente de BR 3123, AG 122 e Z
8474, sendo tais hibridos, em média,
18% superiores aos demais hibridos
avaliados. Portanto, para o sistema
plantio direto no Cerrado, principal-
mente aqueles nafaseinicial compre-
endendo os primeiros 4 anos, a satu-
racdo por bases mostrou-seimportan-
te na producéo da cultura do milho.
Neste sentido, esses resultados mos-
tram que parametros de solo ligados
com as propriedades quimicas, espe-
cialmente a saturagdo por bases sdo
de extrema importancia no sistema
plantio direto e devem ser monitora-
dos constantemente, o que concorda
com Peche Filho (1999) que coloca
0 V% como critério para avaliar a
gualidade do sistema plantio direto.
Conclusdes — A saturagdo por
bases de 65% apresentou maior con-
tribui ¢80 para osincrementos nos com-
ponentesdo rendimento eno rendimen-
to de gréos dos hibridos de milho ava-
liados; os hibridos de milho apresenta-
ram comportamentos diferenciados no
rendimento de gréos, destacando-se no
V% 65%, os hibridos P 3071 e Z 8474
enquanto que no V% 45, destacou-se
o C 333; autilizacdo de hibridos espe-
cificos paracadanivel de saturagéo por
bases mostrou-se uma importante fer-
ramenta para 0 manejo da cultura do
milho em éreas com quatro anos sob
sistema plantio direto no cerrado. m
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ACUCAR E ALCOOL

AGRIBUSINESS

Carlos Alberto Widonsck — carlosw@bmf.com.br

Alta volatilidade no mercado do dlcool

setor sucroal cooleiro vem passan-

do por um momento de dificil de-
cisdo, dado que a volatilidade dos pre-
¢os nos mercados de aglcar e de dlco-
ol vem semostrando relativamentealta.
V ariosfatorestém contribuido paraesse
cenario, dentre el es estariam: 0 aumen-
to da demanda por aclicar pelos paises
do oriente, destacando-se a China; o
sucesso dos carros flex-fuel no mer-
cado brasileiro; déficit entre a ofertae
a demanda (problemas de clima nos
paises exportadores).

Segundo o ultimo relatério da Uni-
ca, ha safra 2005/2006 foram moidas
336 milhdes de toneladas de cana; fo-
ram produzidos 22,05 milhfes de to-
neladas de aclcar; foram produzidos
14,40 bilhdes de litros de acool, apre-
sentando uma variagdo em relacdo a
safrapassadade +2,2%, -0,3% e 6,0%,
respectivamente. Em relagéo as expor-
tacBes, no periodo de maio a dezem-
bro, segundo a Secex, foram exporta-
dos 13,14 milh&es de toneladas, sendo

0 continente africano o Nosso principal
destino, representando 21% do total
exportado. Para o dcool, consideran-
do-se 0 mesmo periodo, foram expor-
tados 1,86 milhdes de metros cubicos,
sendo o continente asiatico 0 NOSso
principal destino (36%).

Na BM&F o comportamento de
preco do agUcar seguiu 0 mercado in-
ternacional com
forteelevagdo de
preco e alta vo-
latilidade, para,
praticamente,
todos os venci-
mentos. Desdeo
inicio do ano, to-
mando-se como
referéncia os
meses de feve-
reiro, abril e ju-

Artigo redigido em 30/1/2006

tivamente. Tal fato mostra ao merca-
do aimportancia do hedge com a uti-
lizacdo do mercado futuro de aglcar
na BM&F. No mercado futuro de -
cool anidro, apds o acordo feito entre
0 governo e o setor, 0 mercado futuro
ficou praticamente parado sem gran-
de interesse dos participantes fixarem

pregos.

Evolucgéo dos Precos do Agucar Cristal na BM&F

Ilho de 2006, os
precos subiram
15,9%, 13,95%
e 21,3% respec-
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Plinio Penteado de Camargo — plinio@bmf.com.br

Fim do subsidio americano ds exportacées

s estimativas da Conab, em seu

terceiro levantamento dasafra2005/
2006, ficaram praticamente iguais ao do
traba ho anterior redizado em dezembro/
2005. A &rea plantada sofreu reducéo de
30%, passando para 825,8 mil hectares
contra1.179,4 mil hectares cultivadosem

tal gasto pdo EUA em subsidios para o
agodéofoi deUS$4,3hilhdes. A previsio
équeaguelamedidacomeceavigorar em
1° de agosto préximo. Como o pico da
colheitadaproximasafraamericanadeve
ocorrer de sstembro em diante, areducéo
dos pregos pagos ao produtor podeinibir

Artigo redigido em 15/2/2006

parajulho/06; US$¢ 58,00/Ip paraou-
tubro/06; US$¢ 58,80/Ip paradezem-
bro/06; US$¢ 60,40/Ip para marco/
07; US$¢ 61,50/Ip para maio/07;
US$¢ 55,75/p para julho/07; US$E
56,45/Ip para outubro/07; e US$¢
57,35/1p paradezembro/07; além das

2004/2005. Os Estados que tiveram as | aintencdodeplantiodoagoddoparaasa | 278 posicdes em aberto.
maioresredugdes sio Parang, ondeseestd | fra2006/2007. Na

cultivando apenas 17 mil hectares, 70%a | BM&F, o merca

menos que nasafrapassada, e Goidscom | dofuturodeago- Evolugéo dos Pregos do Algodao

69 mil hectares, reduzindo 52%. Ainda | ddonegociou528

segundo a Conab, aproducdo, com clima | contratos no més ~\
normd, serdproximade 1.002,5mil tone- | dejandro, equivar i [ ~
ladas contra 1.298,7 da sfraanterior. A | lentea7.128tone- ,,J W
decisio da Camara dos Deputados dos | ladas de dgodéo. “ I/' [W/_I\ A p\[ /l\IJ\ WM A
Estados Unidos, téo aguardedapelo Bra- | Em 13 defevera- s Vil (W' M ——
s, decretou fim a0 programa conhecido | ro, as cotacOes % A

como “step 2”, um subsidio direto & ex- | dos contratos fu- A /\7‘1—’—’ \LA H\W W

portacéo do algoddo norte americano. O | turos de algodéo E—

montante anua de subsidios ao dgodéo | fecharam a USSe e = 5 £ £ 5 £ £ & £ £ £ &
daguele pais oscilaentre USE 3e US$ 4 | 61,90/Ip para o § § 5 5§ 85 8 5 5§ 8 EF ¢
bilhdes/ano. Em 2005, um ano de pregos | vencimentomaio/

baixos pelagrande ofertaexcedente, oto- | 06; US$¢56,801p
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ensl a-Se 0 debate e Orno dame decres O de 0 a0 de hecta 9 oesdetoneladasd gado
or tatica comercia a ser adotada. A e ompensacao, a producao e anelro para 24,8 0es de to
safra do A Tol asegunda malor |a a entou em 6 Oes de tonela eladasd gaclos atual mente e e
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el producao recorde sul-americana ating S oesdetoneladas. Essa omparacao ao esmo perioao
podegerar a ento nos estogques ecuperacao 1ol gerada pela boa pe 0O ano passado, haviam SIdo expo
dia ernamente, 0 a ento aos es pe a de proa dade do Centro ado 0 Oes de tonelada ed
ogues com expectativaaevalorizacao Oeste e pela producao no Estado do a0 de %. ESssa reducao te 0
0o real frente ao dolar pode e a RIO ande do agual sofreu pe e relacaod com O a ento da expo
aelevacao devo esasere ome das expressiva a safra passada. O acao deftarelo daArge a
allzados haentressaira. O dilemaco B a
e amento Soja o e Dola o BM& o dia 10/0 006
SIIe € VENUEr Tia " bota: ta >dlta O e ESHINO
segurar aesperade SUS dl d a ENLO da |warco-06 13,80 2,18 30,08
ento a0 preco da soja e/0u esperar a Droa a0 (A
desvalorizacao do real frenteao dola para 58,6
O tercelro levantamento da Conab oesdetone
a gOU areducao daareaplantadade adlas
%, passando de oesde he O relato
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Artigo redigido em 15/2/2006

Aumento na producdo gaucha pode ser acima de 220%

Conab divulgou, em seu ter-

ceiro levantamento da safra de
verdo 2005/2006, um aumento na
area plantada do milho, safra de
verdo, de 531,1 mil hectares, ou
seja, 5,9% superior a safra passa-
da (9,02 milhdes de hectares), che-
gando a um total plantado de 9,5
milhdes de hectares.

Em relagéo a producéo, atual-
mente foi registrado um acréscimo
de 20,5% para a primeira safra,
passando de 27,27 milhbes para
32,87 milhdes de toneladas.

A Regido Sul representa a maior
producdo do Pais, com 48,6% da
safra de verdo, seguida da Regido
Sudeste, com 30,5%.

O grande incremento na produ-
cao é do Estado do Rio Grande do
Sul, com um aumento superior a
220% em relagdo a safra anterior,
explicado pelo fato de que no ano
passado o Estado sofreu uma se-
vera estiagem.

No dia 9 de fevereiro, os pre-
¢os do milho no mercado fisico fe-
charam a R$ 16,25/saca em Para-
nagua e a R$ 17,05/saca em Cam-
pinas.

As cotacbes dos contratos fu-
turos de milho na BM&F encerra-
ram-se no dia 10 de fevereiro a R$
16,15/saca para o vencimento mar-
¢o/06; R$
16,62/saca
para maio/06;
R$ 17,03/saca

recuo desde o inicio de janeiro/06,
evidenciando expectativas conver-
gentes no que tange aos estoques
de milho. Em janeiro de 2006, o
mercado futuro de milho, apresen-
tou um aumento de 30,5% no vo-
lume de contratos negociados em
comparacdo com dezembro de
2005.

Evolugao dos Pregos dos Contratos de Milho na BM&F
Periodo de 10/1/2006 a 10/2/2006

19,50

para julho/06,
R$ 18,00/saca
para setembro/
06 e R$ 18,65/
saca para no-
vembro/06;

A volatilida-
de diaria do

19,00

18,50

R$/ saca de 60 Kg
J0B
o °
8 8

17,00

16,50

16,00

=—=mar/06 = mai/06

jul/oe set/06 ===nov/06

contrato de mi-
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06 sofreu um

CAFE

Wilson Motta Miceli — wilson@bmf.com.br
Artigo redigido em 30/1/2006

Fundamentos econémicos e as suas conseqiéncias no mercado futuro

mercado de café esta sobre a influ

éncia da expectativa de um déficit
naofertamundia do produto. A Organi-
zacdo Internaciond do Café (OIC) apon-
taparaumaproducdo mundid de 108 mi-
IhBes de sacas contra um consumo mun-
did de 117 milhdes de sacas. Segundo o
Departamento deAgriculturados Estados
Unidos (USDA), o déficit na ofertamun-
did gerou umareducdo de 14% nos esto-
ques mundiais, projetados para o find da
safra 2005/2006 em 20,2 milhdes de sa
cas. No Brasil, segundo a Conab, os esto-
ques publicosreduziram-seem 60%, pas-
sando de 27 milhGesem 2004 para 11 mi-
IhBes em 2005. Paraa safra 2006/2007, a
producéo brasileiradeveraficar entre40,4
e 43,6 milhdes de sacas, segundo a Co-
nab. No mercado futuro, notou-se uma
elevacdo consderavel nospregos do café,
tanto nas bolsas internacionai's quanto na
BMé&F. NaBolsadeNovaYork, por exem-
plo, 0 primeiro vencimento gpresentou no
periodo de 02/01 a24/01 umavariacéo de

14,5%. JanaBM & F, no mesmo periodo,
osvencimentosmaiscurtos(mar/06 emai/
06) gpresentaram umincremento em suas
cotages de 12,4% e 12,8%, respectiva
mente. Nosvencimentosmaislongos (jul/
06 e s=t/06), considerando 0 mesmo peri-
odo, as variaghes foram maiores, atingin-
do 15,1%e15,3%, respectivamente. Nes-
Se cendio, as co-
tagBesdoscontra:
tos futuros nego-
ciadosnaBM&F
encerraram-se,
nodia24dejana-
ro, em
US$149,50/saca
para mar/06;
US$151,70 para
mai/O06; 14400
US$151,00 para 142,00

162,00

156,00
154,00

US$isc

margo-06
= setembro-06

dez/06; e US$161,20 parasat/07 (videgré
fico 1). Na bolsa de Nova lorque (Ny-
bat), as cotagdes de fechamento do dia24
dejaneroforam: US$¢122,40/|p paramer/
06; US$¢125,00/lp para mai/06;
US$¢127,10/p parajul/06; US$¢128,85/
Ip para set/06; US$¢131,45/Ip para dez/
06; e US$¢135,75/Ip para set/07.

Evolucao dos Pregos Futuros do Café Arabica

160,00
158,00

152,00
150,00
148,00
146,00

maio-06
dezembro-06

julho-06
= setembro-07

JU|/06, 140,00
US$152,70 para
set/ 06;
US$156,00 para

10/1/06
11/1/06

1211/06

1311/06

14/1/06
15/1/06
16/1/06
17/1/06
18/1/06
19/1/06
20/1/06
21/1/06
22/1/06
2311/06
24/1/06
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Comercializagdo é lenta em fungéo dos altos estoques

falta de procura pelas indUstrias de

beneficiamento dearroz e pregosde
referénciaabaixo do custo de produgéo,
R$ 18 por saca, quando o custo é esti-
mado em R$ 27, sd0 os principais moti-
vosparaafatadeincentivo no momen-
to da venda. Segundo a Federacéo dos
Arrozeirosdo Rio Grandedo Sul (Fede-
rarroz), as vendas estdo paradas desde
dezembro devido a reducéo da produ-
¢ao pelas indlstrias, que estdo bem es-
tocadas e esperam a queda nos precos
com oinicio dacolheitapararetomar as
compras. A situagdo ndo édiferentepara
o0s produtores de outras regides do Pais,
gque acumulam dois recordes. 0 preco
mais baixo desde 2002 e a menor area
plantada desde a safra 1989/1990. O
principal fator de pressdo tem sido os
estoques, estimados em 2,1 milhdes de
toneladas (sendo 950 mil toneladas nas
maos do setor publico). O estoque re-
sulta da safra 2004/2005, de 13,2 mi-
Ihdes de toneladas, e do cAmbio favora
vel aimportacdo de 700 mil toneladas

do cereal daArgentinae do Uruguai.

O cenario de pregos baixos e esto-
ques atos convenceu muitos produto-
resareduzir o plantio nesta safra, espe-
ciamente no Centro-Oeste. Segundo
dados daCompanhiaNaciona deAbas-
tecimento (Conab), a &rea recuou 20%
no Paiss nesta safra, para 3,13 milhdes
de hectares. A produgéo, comisso, deve
cair 13%, para
11,5 milhdes de
toneladas. Na

Ihdo de toneladas). Devido a essaretra
¢30, a Federarroz estima para 0 ano dé-
ficit de 2 milhGes de toneladas naregido
Nordeste, normal mente abastecida pelo
Centro-Oeste. De acordo com a Asso-
ciacdo dos ProdutoresdeArroz do Mato
Grosso (APA-MT), muitos produtores
deixaram de abrir area ou substituiram
0 arroz por outras culturas.

Mercado Nacional

RegiéoSuI ,apro- Casca 60 kg

ducdoficou esta
vel edevedcan-
car 7,44 milhGes
detoneladas.

Ja no Cen-
tro-Oeste, houve
recuo de 53,9%
da érea, para

26,00

22,00

Casca 50 kg

26,00

21,00 20,00

17,50

467,6 mil hecta-
res. A producdo
ficarda 50,9%
menor (1,3 mi-

Barreiras
(BA)

Cornélio
Procépio (PR)

SUINO

Abate de suinos no MS sofre queda

m janeiro deste ano foram abati-

dos, no Mato Grosso do Sul, 55.284
suinos, 0 que em comparacao a dezem-
bro do ano passado corresponde a um
recuo de 1,68%. Em comparacéo a ja
neiro do ano passado, quando os abates
totalizaram 59.261 animais, a queda é
mais expressiva, de 6,71%. Os resulta-
dosforam divulgados pelaDéegaciaFe-
deral deAgriculturado Estado eapontam
que o peso morto totd atingiu 5.244.415
quilos, com média de 94,863 quilos. No
Rio Grande do Sul, osresultados obtidos
com aatividade continuam passando por
um periodo satisfatdrio. Mas as preocu-
pacdes predominantes para os produto-
resreferem-se aquedano prego do quilo
do suino para abate e a continuidade dos
embargosdaRUssaasimportacéo dacar-
ne, com reflexos sobre esse prego. Em
todo o Estado do RS, o quilo/vivo teve
novaguedasemand, passandodeR$ 1,88
paraR$ 1,85 atualmente, de acordo com
as pesquiises redlizadas pela Emater/RS.

Em S8o Paulo, noinicio defevereiro hou-
ve aumento na demanda por carne suina
em fun¢do da volta &s aulas e também
porgue os precos baixaram nas Ultimas
semanas. No acumulado destemés, ava
lorizagdo jachegaad5% naGrande Cam-
pinas/SP.

A Cémara Setoria do Milho, Sorgo,
Aves e Suinos
aprovou em fe-
VEreiro a propos-

prazo de amortizacdo de até dez anos
paraque produtores invistam em actes
de corregdo ambiental sem comprome-
ter acapacidade de pagamento. Os pro-
blemas oriundos do manejo incorreto
dos dejetos de suinos tém sido aponta-
dos como limitadores das exportactes
do produto.

Cotacgdes (quilo vivo)

ta de criagdo de
umalinhadecré
dito parainvesti-
mento em obras
gue diminuam o
impacto ambien-
tal de dejetos
oriundos de cri-
atérios de sui-
nos. A nota su-
gereacriacdode
umalinhadecré-
ditoajurozeroe
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John Deere abre escritorio REGIONAL

John Deere inaugurou em Porto Alegre seu Escritério Regional da América do Sul.

Cercade 50 funcionarios das unidades daAmérica do Sul de &reas responsaveis pela
gestdo regional do negdcio, como Finangas, Vendas, Marketing, Sistemas de Informagdo
e Recursos Humanos, come-
garam a trabalhar no novo
escritério em janeiro.

A expectativa da John De-
ereparaaAméricado Sul éau-
mentar sua presenca no mer-
cado, e 0 objetivo do escritd-
rioédar apoio asiniciativasde
crescimento e proporcionar
maior integracdo eainhamen-
to a suas atividades na regiéo,
destacam Max Guinn e Jim
Martinez (foto) no comunica:
do sobre a inauguracdo. Max
Guinn, vice-presdentedeMa
nufaturae Engenhariada John
Deere, e IJm Martinez, pres-
dentedaJohn DeereBrasil, véo
comandar as operacgdes da
Américado Sul apartir do es-
critério de Porto Alegre.

Pastre tem meta de CRESCER 30% em 2006
A pesar do mercado ter mostrado balanco negativo, a fabricante de implemen-
tos rodoviérios Pastre fechou 2005 com um saldo positivo e espera aumentar
ainda mais as vendas em 2006. A industria esta bastante otimista e prevé um
crescimento de 30% neste ano. “Nossas vendas ja aumentaram bastante no pri-
meiro més do ano. Acredito que 2006 sera semelhante a 2004 em termos de
vendas’, avalia o diretor industrial da Pastre, Lauro Pastre Junior. Ele considera
gue 2004 foi 0 melhor ano para o setor nos Ultimos tempos. A Pastre ja se prepara
para atender aos novos pedidos e reforca a equipe de trabalho em 15%. Vérios
fatores influenciaram esse crescimento, entre eles o langamento do Bitrem Bas-
culante Geracdo |1, conhecido como a carreta mais leve do Pais, que foi lancado
no final do ano passado. “ Além de estarmos atentos as necessidades do mercado

einvestindo em novastecnologias, 2006 € um ano eleitoral e promete movimentar
aeconomiabrasileira’, conclui o diretor industrial.

ALL firma nova PARCERIA

ma parceriaentreaAméricalLatinaLogistica(ALL), CameraAgroalimentos e Tuiuti

Comercial de InsumosAgricolas Ltda, para recebimento, armazenamento e comerci-
alizacéo de graos, da inicio a segunda fase de servicos oferecidos no Porto Seco. Serdo
beneficiados produtores de mais de 20 municipios préximos a Cacequi/RS, em um raio de
aproximadamente 100 quilédmetros. O terminal intermodal para transporte de grédos em
Cacequi entrou em uma segunda fase no més de fevereiro, com aformacdo da parceria
O conhecido Porto Seco, que realiza o transbordo de cargas beneficiadas de caminhdes
paraostrens daALL, passard ater uma estrutura mais completa, que permitird o recebi-
mento, armazenamento, secagem e a comercializacdo de gréos vindos diretamente das
lavouras da regido, como soja, trigo, milho arroz e culturas aternativas como canola e
girassol. “Cacequi carece de uma empresa que comercialize os graos no proprio munici-
pio, umadas Ultimas fronteiras agricolas do Rio Grande do Sul. A cidade tem uma éreade
230 mil hectares e somente 20% desta &rea € ocupada com a agricultura’, salienta o
coordenador comercial daALL, Adil Macuglia Junior.

A Granja

FLASH

Kiep assume
cargo
INTERNACIONAL
na Valmont

partir deste més, o exe-

cutivo Bernhard Kiep
(foto) assumira a vice-pre-
sidénciaegerénciageral da
Valmont Irrigacdo Interna-
cional, mudando-se paraa
matriz da corporagéo, se-
diada em Omaha, Ne-
braska, Estados Unidos.
Desde 1994 Kiep esta a
frente da Valmont no Bra-
sil, e seu empenho tem
sido reconhecido ao longo
dos anos pela Valmont em
Nebraska. |sso possibilitou
com que, pelaprimeiravez,
um brasileiro assumisse
um cargo de prestigio tdo
importante fora do Brasil.
Uma de suas funcdes serd
ade expandir airrigacdo no
mundo, sendo que todos
0s paises, com excecao
dos Estados Unidos da
Ameéricae o Canada, serdo
de sua responsabilidade.
Para substitui-1o, foi indi-
cado Marcelo Borges Lo-
pes como diretor superin-
tendente daVValmont Indis-
tria e Comércio Ltda, no
Brasil. Lopesé agrénomo
com mestrado em magqui-
nas agricolas pela Esalq/
USP. Trabalhou anterior-
mente em usinas de cana-
de-aglicar e no mercado de
maguinas agricolas.
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Grupo Stihl INVESTE RS 10,5 milhées em nova linha

de producdo

nova linha de producéo

de cromagem de cilin-
dros da Andreas Stihl Mo-
tosseras foi inaugurada re-
centemente em Sdo L eopol-
do/RS. Foram investidos na
consolidacéo do projeto R$
10,5 milhdes, que corres-
pondem ao maior investi-
mento individual ja feito
pelo grupo alem&o no Bra-
sil. A Stihl fabrica ferra-
mentas motorizadas porta-
teiseélider mundial napro-
ducéo e comercializacdo de
motosserras. A linhade cro-

magem de cilindros que entrard em operacao vai agregar maior qualidade a seus pro-
dutos e tera acréscimo de 30% na produtividade. Para operar a nova linha, seréo
contratados inicialmente 140 novos funcionérios. O governador do Rio Grande do Sul
Germano Rigotto (a esquerda) participou da solenidade de inauguracado, ao lado do
presidente da Stihl, Harry Grandberg (a direita).

ANOTE Al

FERRAMENTA de suporte da CNH ganha prémio

mundial

sistema ASIST, da Case New Holland (CNH) foi premiado no Best Interna-

tional Deployment Award, prémio mundial da Knova Software. A ferramenta
€ um banco de dados que fornece solugbes para a maioria dos problemas que
podem acontecer com maquinas agricolas e de construgdes. E como se as equi-
pes de manutencdo dos concessionarios tivessem a disposicao, 24 horas por dia
nos sete dias da semana, informagdes dos melhores engenheiros, técnicos e pro-
jetistas da empresa espalhados pel o mundo, com relato de problemas semel hantes
e a solugdo encontrada. Utilizam o ASIST mais de 6 mil concession&rias das
marcas Case, Case IH e New Holland em todo o mundo. Na América Latina o
sistema ASIST esta disponivel desde 2000, em 3 linguas (portugués, espanhol e
inglés) para mais de 300 concessiondrios, auxiliando muito na resolucéo de con-

tatos técnicos.

EXCELENCIA na producéo de pneus

o compromisso com a
preservacdo ambiental
sempre representou uma
das prioridades dentro da
politica de atuacéo da Mi-
chelin. A preocupagdo com
0 meio ambiente e a gestéo
responsavel de suas unida-
des de fabricacdo de pneus
para carros e caminhonetes
e de cabos, aros e fios me-
talicos, localizadas no com-

plexoindustrial de ltatiaia, no
Estado do Rio de Janeiro, fo-
ram reconhecidas internacio-
nalmente com a certificagdo
ISO 14001:2004, adltimaver-
sdo da norma mundial que
contribui paramelhorar aqua
lidade e acompetitividade das
empresas, produtos e servi-
¢os, protegendo 0 meio am-
biente e 0 bem-estar da soci-
edade. No final do ano pas-

sado, 0 organismo certi-
ficador Bureau Veritas
Quality International
(BVQI) atestou aqualida-
de do sistema de gestao
ambiental das unidades e
recomendou a certifica-
¢cdo 1SO 14001:2004.
Comiisso, 94% dos pneus
do Grupo Michelin séo
produzidas em unidades
sob esta certificagéo.

Nos dias 8 e 9 de mar-
¢o sera realizado em
Campos Novos/SC o Dia
de Campo Copercampos
2006: Difusédo de Cultiva-
res e Tecnologias da Soja.
O evento acontece na BR
283, KM 348. Informa-
¢des no telefone (49)
3551-0079.

O 3° Simpésio Parana-
ense de Pds-Colheita e o
22 Simpdsio Internacional
de Graos Armazenados
acontece entre os dias 17
e 19 de maio, em Guara-
puava/PR. Em pauta, a
qualidade do sistema de
recepgao, armazenageme
comercializac&o dos pro-
dutos agricolas. Informa-
¢bes www.agraria.com.br

Entre os dias 28 e 30
de agosto deste ano acon-
tece o Simpdsio | nterna-
cional de Macadamia, em
Aguas de Sao Pedro, em
Sao Paulo. O evento reu-
nira especialistasinterna-
cionais para um inter-
cambio de experiéncias,
buscando a melhoria da
produtividade e lucrativi-
dade em toda a cadeia
produtiva da noz maca-
damia. Serao apresenta-
dos estudos sobre merca-
do, saude, nutricéo, pré-
ticas culturais, varieda-
des, mecanizacao, seca-
gem e processamento. In-
teressados devem enviar
seusresumos até o dia 30
de marco. Informagdes
pelo telefone (11)9232-
0192.
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Embrapa Uva e Vinho

Oes de clima quente.

VIOLETA, para suco e vinho de

Altos niveis de concentracdo de aglicares e de cor
e, igualmente, uma alta produtividade, além da pre-
cocidade, aspecto potencializador da estrutura pro-
dutiva da industria vinicola. S&o estes os atributos
principaisdacultivar deuvaBRSVioleta, lancadapela
Embrapa Uva e Vinho. Uma cultivar hibrida, a BRS
Violetatem como proposta ser uma alternativaparaa
qualificacdo daproducéo nacional de suco evinho de
mesa. A cultivar foi desenvolvida pensando naobten-
¢ao0 de um alto nivel de aclcares — no caso, de 19° a
21° Brix, sob condi¢Bes normais de cultivo — e de
elevada col oragdo — expressa por umatonalidade vio-
l&ceaintensa do suco. A BRS Violeta destaca-se por
sua alta produtividade (de 25 a 30 tonel adas por hec-
tare, sob condi¢des normais de cultivo), pelo bom
comportamento em relacdo a doencas fungicas e as
podriddes do cacho e pela sua boa adaptacdo a regi-

TOMATE salada tipo longa-vida

O longa-
vida Miramar é
um tomate hi-
brido para mer-
cado fresco e
foi desenvolvi-
do com o gene
“Rin”, inibidor
de amadureci-
mento, que pro-
porciona mais
firmeza ao fru-
to e prolonga sua vida pés-
colheita. Ele foi langado no
Brasil pela Seminis ha cer-
ca de dois anos e tem mos-
trado boa adaptacdo a tem-
peraturaselevadas, com alta
produtividade eresisténciaa
doencas. Pode ser cultiva-
do tanto em campo aberto
COmo em area protegida e
possui plantas rusticas e vi-
gorosas, permitindo a con-
ducdo em uma ou duas has-

formes,

tes.

* O Miramar se

§ diferedosdemais
tomatestipo sala-
da longa-vida,
pois produz pen-
cas determinadas,
com 5 ou 6 fru-
tos, que dispen-
sam o procedi-
mento de raleio.
Osfrutossdo uni-
com peso entre
200 e 220 gramas, protegi-
dos pela ampla cobertura
foliar da planta e em areas
bem manejadas produz aci-
ma de 350 caixas por mil
plantas, com baixo indice
de rachaduras sob chuva e
altas temperaturas. O ciclo
de producéo variaentre 100
e 110 dias apos a semeadu-
ra e 75 a 85 dias apos o
transplantio.
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Novas variedades de MELANCIA

Ideal para ser consumida
no verdo, a melancia ja co-
mega a despontar como uma
das principais gamas da fru-
ticultura do Pais. Os nlime-
ros comprovam, pois a pro-
ducéo é crescente: evoluiu
mais de 110% nos Ultimos
anos. Para acompanhar
evolugdo e empenhada em
digponibilizer ferramentasque
agreguem valor as frutas em
termosde produtividadeeren-
tabilidade, aAgristar do Bra-
sl destaca quatro variedades
demelanciaapropriadaspara
atender todos os mercados,
inclusiveointernaciond, ein-
dicadas paratodas as regifes
do Pais. O quarteto é forma-
do pela Denver F1, Lammar
F1, Viking F1 e Yuba F1. A
Denver F1 possui plantas vi-
gorosas e of erece boa cober-
tura aos frutos, que apresen-
tam formato ovalado. A vari-
edade Lammar F1 é mais

Divulgagdo

leve, o pesovariade 3a5kg,
destaca-sepelacoloragdo ver-
de-escura e tem com carac-
teristica principal a grande
produtividade. A Viking F1
apresentafrutosde coloracdo
verde-escuro e tem como di-
ferencial a boa qualidade de
polpa. A melancia Yuba F1
atende aos produtores que
visam 0 mercado europeu.
Com peso entre 3 kg e 5 kg,
apresenta colorago no tom
verde-claro com listras ver-
de-escuras.

FERTILIZANTE para citros, café e cana

A Serranaestdampliando sualinhadefertilizantesdiferencia:
dosClassic, com o langamento do Classic Nitrogan, idedl paraas
culturasdecitros, café e cana-de-aglcar. A linha, quejadatendede
forma eficiente o mercado de adubacgo fosfatada, dispbe agora
damesmaceficiénciae qualidade de adubagdo equilibradano mer-
cado nitrogenado. O principa diferencia do produto é proporcio-

nar homogeneidade nadistribuicdo dos nutrientesem todaadrea
adubada. “ O Classic Nitrogran é um produto exclusivo no merca-
do defertilizantes, que proporcionalavouramaisuniformeepro-
dutiva, por apresentar niveis balanceados de micronutrientes,
atendendo as necessidades do complexo solo-planta’, ressalta
Caetano Haberli, gerente de marketing daBunge Fertilizantes.
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AGRO(QO)PORTUNIDADES

Para visualizar os curriculos completos, acesse www.agranja.com no link curriculum

Os curriculos estéo
dispostos da

seguinte forma:

» Nome

» Area de atuagdo

» Localidade de atuagdo
» Endereco do
curriculo completo

Procuram

» CAMILA PELIGRINOTTI
TAROUCO

Graduada - Agronomia
RS
www.agranja.com/cv/
cv71.pdf

» CELSO FERNANDO
BOLONHA

Técnico em
Agropecuéria

PR, MS
www.agranja.com/cv/
cv70.pdf

» LUCAS PRUDENTE

CORREA

Graduacdo Agronomia
Todo Brasil
www.agranja.com/cv/
cv69.pdf

» DAYANE CRISTINAROSA
DEALMEIDA

Técnico Secagem e
Armazenamneto de
Grdos e Sementes
MT
www.agranja.com/cv/
cv68.pdf

» RAQUEL
ALBUQUERQUE SOUZA
Engenharia Florestal-
concluido

SP
www.agranja.com/cv/
cv67.pdf

» DION REBERT COSTA
Técnico em
Agropecuaria

GO

www.agranja.com/cv/
cv66.pdf

» PAULO DENIS MENEGAT
Tecnologia
Agrozootécnica

RS
www.agranja.com/cv/
cv65.pdf

» MATEUS MARQUES
BUENO

Engenharia Agricola e
Ambiental-5° Periodo
MG
www.agranja.com/cv/
cv64.pdf

» DANIELLE CRISTINA
TAQUES AMORIM
Tecnologia de Alimen-
tos

MT
www.agranja.com/cv/
cv63.pdf

» JOEL GILVANI KUNRATH
Técnico Agricola

Estagios / Empregos

MG, MS, SP
www.agranja.com/cv/
cv61l.pdf

» MAURICIO FERRONATO
Técnico Agricola

RS
www.agranja.com/cv/
cv60.pdf

» MOISES EVANDRO
KUSSLER

Técnico em
Agropecuéria - Agrono-
mia

Regido Sul do Brasil
www.agranja.com/cv/
cv59.pdf

» DENIS DE LIMA CORREIA
Agronomia

MG
www.agranja.com/cv/
cv57.pdf

» NATALIA ZARDO
Técnica Agricola-
concluido

RS
www.agranja.com/cv/
cv56.pdf

» JULIANO ROBERTO
BERNARDI

Técnico em
Agropecuéria

RS
www.agranja.com/cv/
cv55.pdf

» ALEXANDER CORDEIRO
GABRIEL

Agronomia,
Administragcdo e Mba
em Gestéo de
Negocios

Todo o Brasil,
preferéncia RS
www.agranja.com/cv/
cv53.pdf

» JULIO CESAR POLONIO
Técnico Florestal e
Técnico em Pecuéria
Todo o Brasil

Paraincluir seu curriculo ou anunciar ofertas de empregos ou estagios,
contate marcelo@agranja.com (arearestrita a assinantes)

Programa Macal de Estagio para alunos do ultimo ano

A Macal - Nutricdo Animal, pelo quarto
ano consecutivo, desenvolve um intensivo
programa de estégio para a preparacéo de
novos profissionais, tendo como meta a
constante atualizacdo dos estagiarios,
preparando-os para responder aos desafios
atuais e futuros do mercado do agronegdécio.
Para isso, anualmente renova parcerias com
universidades de Mato Grosso do Sul e
outros Estados brasileiros, de acordo com
o resultado da selegdo dos candidatos.
Objetivos: Contribuir para a formagéo
dos novos profissionais, buscando a
melhoria da capacitagdo do mercado da
pecuaria como um todo;
Abrir novas e amplas perspectivas de
carreira para 0s jovens académicos,
Formar potenciais colaboradores para a
equipe técnica e comercial da Macal,
integrando a empresa os académicos
estagiarios com perfil para tal.
Publico alvo: Podem se candidatar para
participar do Programa de Estagio da Macal
0s académicos do Ultimo ano dos cursos de
Medicina Veterinaria, Zootecnia e
Agronomia.
Pré-requisitos: Para integrar o Programa
Macal de Estagio Supervisionado, o
candidato precisa atender os seguintes
requisitos:

- Bom nivel de formacéo

educacional e cultural

- Habilidade para trabalhar em

equipe

- Iniciativa, espirito

empreendedor

- Criatividade

- Flexibilidade e dinamismo

- Capacidade de sintese

objetividade

- Comunicacéo

- Estabilidade emocional

- Potencial de decisdo e viséo

sistémica.
Duragdo : O periodo de estégio € de, no
minimo, quatro meses, seguindo o
calendario de estagio curricular das
universidades alvo.
Vagas : Anualmente, sdo destinadas duas
vagas para o programa de estagio,
preenchido apenas por candidatos que
atendam a todos os pré-requisitos.
Beneficios : Bolsa auxilio no valor de R$
480,00/més.
Processo de Selecdo: A selegcdo constara
das etapas abaixo, sendo que o candidato
podera ser eliminado em qualquer uma
delas, ndo podendo realizar a seguinte:
avaliacdo de questionério respondido pelo
candidato
avaliagdo de curriculo
entrevistas individuais
avaliacdo do perfil psicolégico
dinamica de grupo.
Inscricoes:
As inscricOes para o estagio na Macal
dever@o ser realizadas através do site
www.macal.com.br

SUPERVISOR TECNICO DE VENDAS

Preferencialmente com formacé&o na area
Agropecuéria. Contrata-se profissional para
atuacdo em vérias regides brasileiras.
Necessério: habilitagdo, desenvoltura
comercial e técnica, disponibilidade para
viagens, referéncias pessoais e profissionais.
oferecemos treinamento, carro e despesas
de viagem pagas, seguro de vida, vendas de
nutricdo animal e sementes para pastagens.
Perspectivas de 6timos rendimentos.
Enviar curriculo com foto para ACF-77, Caixa
Postal: 13.902, RH.

CEP 74303-970, Sigla“REP”, Goiania/GO ou
envie e-mail: curriculo@agrocria.com.br

REPRESENTANTE COMERCIAL
AUTONOMO
(Em todo o territério nacional)

Selecionamos profissionais para nossa
equipe comercial. Oferecemos treinamento

e excelente linha de produtos como: Linha
completa de nutricdo animal e sementes
para pastagens.

Enviar curriculo com foto para ACF-77,
Caixa Postal: 13.902, RH

CEP 74303-970, Sigla“REP”, Goiania/GO ou
envie e-mail: curriculo@agrocria.com.br
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I SIGRA - Simpdsio sobre Gramados - 21 a 23 de marc¢o de 2006.
Local: Audit6rio "Prof. Dr. Paulo Rodolfo Leopoldo” da Faculdade de
Ciéncias Agrondmicas (FCA) da Universidade Estadual Paulista (UNESP),
situada no municipio de Botucatu, SP.

Informacdes e Inscrigbes: www.fca.unesp.br ou
www.phytuseventos.com.br/sigra

Biodiesel: Expectativa de Negécios
e Mercado de Trabalho

O Brasil vem sendo considerado, no mundo, como exem-
plo no desenvolvimento e utilizagcdo de energia renovavel.
Dentre os destaques temos o alcool, que vem sendo adicio-
nado a gasolina desde os anos de 1930 e, recentemente, 0
biodiesel, que é um substituto para o diesel mineral.

Para a obtencao do biodiesel, seréo necessarias matérias-
primas provenientes de producéo vegetal eanimal. Neste con-
texto, abre-se um grande leque de possibilidades, principal-
mente nadreaagricola, onde profissionaiscom formagao agro-
ndmica, agricola, florestal, zootécnicaeveterinariaserdo res-
ponsaveis por grande parte da producdo destes materiais.
Dentro da producéo industrial de éleo, existe umanecessida-
de de pessoal com formagdo em engenharia mecanica, in-
dustrial, elétrica, civil, seguranca e computacdo. Na produ-
¢do industrial do biodiesel, necessério se faz a atuagdo de
guimicos, engenheiros quimicos e de automacao, responsa
veis pela eficiéncia dos processos quimicos, bem como da
gualidade final dos produtos gerados.

Um outro mercado que seiniciano Brasil édo crédito de
carbono, que vem sendo desenvolvido apartir da efetivacao
do protocolo de Kioto. Paraaproducéo do biodiesel, muitas
matérias-primas poderdo gerar também negécios dentro do
mercado de carbono e, paratal, necessitaremos de pessoal
especializado em biologia, administragdo e comércio inter-
nacional.

O Biodiesel se apresenta como uma grande oportunida-
de de negécios e de expansdo para 0 mercado de trabalho
brasileiro.

Antonio Carlos Fraga

Professor Titular do Departamento de Agricultura da
Universidade Federal de Lavras, Doutor de plantas
fibrosas e oleaginosas.

Pedro Castro Neto

Professor Titular do Departamento de Engenharia da
Universidade Federal de Lavras, Doutor em Energia na
Agricultura.

Milton Aparecido Deperon Junior
Académico de Agronomia da Universidade Federal de
Lavras

3° Workshop sobre Administracdo de Propriedades Agricolas
Pecuéria & Gréos
De: 18 e 19, Abril 2006 - 8:00 &s 12:00h e das 14:00 4s 18:00 h
Programa: Nocdes de Contabilidade. Custos de Producéo. Avaliagdes de
desempenho. Matemética financeira. Elaborac&o de anélise de projetos.
Administracdo estratégica. Analise de risco e formagao de portfolios.
Observag6es: - O pagamento das inscricdes da direito a certificado
(mediante afreqliénciaminima de 85% nas aulas) e alojamento para os 20
primeiros inscritos (roupas de cama, banho e produtos de uso pessoal devem
sertrazidos pelo aluno). - Os alunos que pretendem chegar no diaanterior ao
doinicio do curso e utilizar o alojamento devem entrar em contato como
Centro de Treinamento, com antecedéncia, pelotelefone (19) 3429-4438.
-Adata limite para inscrigéo através das entidades conveniadas se
encerra 15 dias antes do inicio de cada curso
Informacdes: Fone: 55 (19) 3417 6600 E-mail: fealg@fealq.org.br

3° Seminario Internacional em logistica Agroindustrial
17 e 18 margo de 2006
Local: Anfiteatro do Pavilhdo da Engenharia da Esalg/Usp, em Piracicaba, SP
Publico-alvo: - Profissionais, alunos e empresas diretamente relaciona-
das com os aspectos logisticos da cadeia agroindustrial
Informag6es: ESALQ-LOG
Tel. (19) 3429-8824 (Felipe, Joseane, José Eduardo ou Raquel)

Fax. (19) 3429-4441 - E-mail: esalglog@esalq.usp.br

Simpésio de Nitrogénio e Enxofre na Agricultura
de 17/04/2006 a 19/04/2006
Publico Alvo: Pesquisadores, Engenheiros Agronomos, Técnicos
Agricolas, Estudantes, Produtores e demais técnicos interessados no tema.
Local: Anfiteatro da Engenharia Rural
Informagdes /Contato: Maria Eugénea - Fone: (19) 3417 6604 - GAPE -
Fone: (19) 34172138

XX Semana Académica de Agronomia.
DE 03 a 07/04/2006
A SemanaAcadémica de Agronomia da Universidade Federal Rural
do Rio de Janeiro busca complementar a formacé&o dos alunos e
profissionais de Agronomia promoveendo a discusséo de assuntos
atuais que estdo relacionados com a sociedade.
APOIO: Universidade Federal Rural do Rio de Janeiro - UFRuralRJ
Instituto de Agronomia - 1A
Empresa Janior de Agronomia da UFRuralRJ - Agro Jr
Grupo de Agricultura Ecolégica - GAE
Grupo de Estudos da Terra e Reforma Agraria - GETERRA
Informagdes: UFRuralRJ - BR-465, Km 7
Seropédica/Rio de Janeiro - CEP. 23.890-000
Fone: (21) 2682-1210/1220 - Fax: (21) 2682-1210/1120



ClassiRural

Anuncie facil pela internet pelo valor de R$ 70,00
até 150 caracteres - classi@agranja.com

Ligue para anunciar: (51) 3232-2288 - www.agranja.com
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Ferticana Comércio e L
Representacéo Ltda. mri
Vende-se produtos i

agropecuarios. Tratar pelo

LE0 anliesie

fone: (66) 3478-1980 0% Bcamamla
Canarana/MT.

Vende-se saldos de feno TINTA P/ FAZENDAS E GALPOES
de azevém. Tratar com Sr.

Alan pelo fone (54) 3504- | [ Baixo Custa

f! Impermeabilizante
! Alta Durabilidade
! Todas as Cores

! Direto da Fibrica

8079. Ipiranga do Sul/RS.
Agroveterinaria Taruma.
Trabalhamos com todos os
laboratérios. Av Mauricio
Cardoso, 155. Fone: (53)
3257-1379 e-mail:
Marcelo@supersul.com.br
Piratini/RS.

Rac6es Nordeste Mais
Leite Mais Lucro
Av.Governador Muniz
Falcdo,600 Fone: (82)
3531-1138 e (82) 3531-
1225 Batalha / AL.

j) B4EE-830T

i) G4EE-0508
wenduu i in by ermoriadan. com e

Venda permanente de
avestruz para reprodugéo
e abate. Tratar com o Sr.
Adilson pelo fone (71)
8802-7114 Salvador/ BA.

ANIMAIS

Cabanha Ponche
Verde.Comercializamos
Gado Charolés Mocho,
Ovinos Hampshire Down
(Linhagem
Neozelandesa).Tratar com
Sr. Jair pelos fones: (49)

Fazenda Vacaqua Ventres
e touros gado Galloway o “
Angus faixa branca’a raca
mais bonita do mundo
Fone: (55) 3231-2000 e-
mail:vacaqua@terra.com.br.
Rosario do Sul / RS.

Fazenda Brejauba Venda
de touro Nelore PO tratar
com Sr.Osvaldo Fone: (34)
9962-6049 ltuiutaba /MG.

3544-05610u (49) 9996-
5612 Campos Novos/ SC.
Escritorio Rodeio Ltda.
Compra e venda de

Fazenda Ipiranga Criagao
de Gado de Corte —
Compra e venda de
Bezerros. Tratar com Sr.

bovinos. Rua: Leonel
Machado,133 Fone: (49)
3233-1135 S&o Joaquim/RS.
Fazenda Davida Avestruz

COMBATA DEFINITIVAMENTE RATOS E
MORCEGOS COM O REPELENTE
ELETRONICO

g,/ﬁﬁﬁg;@;
r J

Tecnologia de ponta

Né&o afeta animais domésticos
Equipamento ecologicamente correto

Distribuimos
para todo

Disponivel em cinco modelos 300,700, Brasil

1000, 1200 e 1500 m?

Ecotech Projetos Eletronicos Ltda.

’Av. Amazonas, 7675 - CEP 30510-000 - Belo Horizonte - MG
Fone: (31)3319-5245 - fax: (31) 3388-7522

Site: www.ecotechprojetos.com.br

Guilherme pelos fones:
(91) 9626-2080 ou (91)
9166-8233 e-mail:
Igrocha@interconect.com.br
Ipixiuna/PA

Vende-se Touros e
Garrotes Canchim
Registrados.Tratar com
Sr.Francisco pelos fones:
(43) 3557-6924 ou (41)
9996-0577 e-mail:
fidofontana@onda.com.br
Jaguariaiva/ PR.

Wilson Roberto Martins e
Outros. Estancia Ventania.
Criamos Gado Brahman de
elite. Comercializamos
tourinhos, matrizes e
prenhezes. A/C: Sr. Wilson
pelo fone: (16) 9112-6060
Sé&o Carlos /SP.

Aviagédo Agricola Gaivota
Ltda. Proprietarios
Fernando e Marcos
Morandi. Ativa em todo
Brasil no ramo de pulveriza-
¢ao, semeadura, adubacgao
aérea e combate a incéndio.
A empresa possui cinco
aeronaves turbo-hélices,
sendo 0 maior com
capacidade para 2800
litros. Fones para contato:
(43) 3273-1452 Parana,
(65) 3383-1454 Mato
Grosso e (69) 3321-1099
em Ronddnia.

Aviopegcas Comercio
Aerondutico Ltda. Revenda
de produtos Spraying
Systems e vendas de
aeronaves agricolas e
comerciais. Representante
Air-Tractor para o Brasil.
Rua: Major Caetano da
Costa , 176 Fone/Fax: (11)
6221-2665 e-mail:
jeroni@terra.com.br S&o
Paulo /SP.

Brisa Aviagao Agricola Ltda.
Servigo especializado e
protecdo a lavoura.Fone
(54) 3383-1246 Espumoso/RS.
Nativa Aviac@o Agricola

MARINITEL

Telecomunicagdes, telefonia, internet por microondas

Este equipamento Ihe
permite acesso a sinais
de telefonia e de dados

em um lugar remoto,
proveniente de um lugar
onde ha linha telefnica
e internet disponiveis.

INSTALE UMA BASE WI-FI EM SUA CASA, EMPRESA
OU EM UMA COMUNIDADE PARA VARIOS &
ASSINANTES.

Atuamos também nas areas de telefonia por monocanal, equipamentos

de radiocomunicagdo em UHF FM, VHF FM, SSB (fixos, moveis,
portateis), telefone sem fio, ruralcel, antenas, radios comunitarias,
projetos da Anatel, servigos de instalagao e assisténcia técnica.

Av. Plinio Brasil Milano, 2.304 - Porto Alegre/RS
Fone/fax: (51) 3341.6966 * E-mail: marinitel@uol.com

Ltda. Rua Coronel Julio
Pereira dos Santos, 502
Fone :(55) 3781-1819
Santo Agostinho/ RS
Palmares Aviagao
Agricola Ltda. Protegéo a
lavoura.Tratar com o
Eng® Agr. Telmo Dutra
pelos fones (99) 3542-
1213 ou (55) 9971-2318
Balsas / MA.
COMPLEMENTAQAO
NUTRICIONAL
Prémio Nutricio Animal Ltda.
Sais minerais, proteinados,
concentrados para a engorda
em confinamento e semi-
confinamento e concentrados
para bovino de leite. Herbicida
para pastagem e assisténcia
técnica no campo. Fone: (64)
3665-1940 Rodovia GO 060
Br 168 Setor Eldorado,
Piranhas/ GO.
Empresa Caxiense de
controle Biolégico.
Rua:Jupter, 225 Fone: (54)
3212-5140 Caxias do Sul/RS.

IMOVEIS
Escritorio Imobiliario
Rural. Fazendas nego-
cie com quem tem

tradicdo e nasceu no
ramo.Dr. Rafael Gongal-
ves Prot 10532413.
Edson Creci 11635
Pedro Paulo. Fone: (55)
3231-2000 Rosério do
Sul/RS.

Sandro Roberto de
Campos. Escritério de
Advocacia, assessoria na
compra e venda de imdéveis
rurais em Tocantins. Tratar
nos fones: (63) 3214-4828
ou (63) 9961-4645 PalmasTO.
Vendo Fazendas, areas
rurais para agricultura e
manejo de florestas e
iméveis comerciais em toda
a Amazdnia, Rondonia,
Amazonas e Acre. Tratar
com Luciani Alves de Mello
pelos fones: (69) 8406-
0537 ou (69) 3229-0998 e-
mail
luciani.mello@hotmail.com
Porto Velho / RO.

Vendo Fazenda de 9.000
ha em Santa Filomena—PI,
Cerrado,Calcério a 17 km,
Regido produtora de
graos.Preco a
combinar.Tratar com Pablo
Avelino pelo fone: (63)

Pesquisas e analises de Marcas e Patentes
Registro de Marcas e Patentes

Licenciamento e Averbagoes de Contratos (o) q ue é seu!

Transferéncia de Tecnologias
Avaliacao de Marcas e Patentes

Direitos Autorais

Poli & Kawski

Consultoria e Assessoria
em Marcas e Patentes

Av. Otto Niemeyer, 2.716 - SI. 301 - Bairro Cavalhada - CEP 91.910-001 - Porto Alegre/RS

Fonel/fax: (51) 3242.4077 - www.polikawski.com - polikawski@brturbo.com.br



8403-7222 ou e-mail :
pabloavelino@bol.com.br
INOCULANTES E
FERTILIZANTES
Bio Soja. Empresa que
produz e comercializa
inoculantes e
fertilizantes.Rep.Tec.Comercial
Eng® Agr. Alan Brasileiro.e-mail
alanbrasileiro@uol.com.br
Fone: (77) 9971-8246 Luis
Eduardo Magalhdes/BA.

Fertifol Fertilizantes Ltda.
Trabalhamos com
fosfatos,adubos e
sementes.Fone: (66) 3498-
1236 Primavera do Leste/MT.

LEILOES
Recinto de Leildes Anisio
Haddad Ltda. Leildes
todas as quintas-feiras.
Enderec¢o: Rodovia BR
153 no Km 71 Zona Rural.
Fone/ Fax: (17) 3227-
2299 Sao José do Rio
Preto/ SP.

OUTROS
Certaja — Parceria do homem
do campo. Fone: (51) 3653-
1256 Filial Vendinha Fone:
(51) 3657-1030 Visite o
nosso site:
www.certaja.com.br
Taquari/RS.

SEMEN BOVINO Sémen
de todas as ragas e
centrais (Nelore, Gir.

Holandés, Brahman e
etc). Rep. Nova india /
Semex. Condigdes
especiais para
criadores.Pagamentos
em até 10x. Site:
www.snsemen.com.br
Fones: (17) 3279-9030 ou
17) 9605-6623 Olimpia/SP.
Leo Comeércio e Industria
de Cereais. Compra,venda
e beneficios. Fone: (66)
3386-1372 Sé&o José do Rio
Claro/MT.
Moinho de Trigo
Pantanal.Produzimos
farinha de trigo especial
para todo o Brasil.
Fone: (67) 3425-1133
e-mail: moinhopantanal
@douranet.com.br
Dourados /MS.
REPRESENTANTES
Marcilio Tatu. Representan-
te Alta Genetics. Fones:
(38) 3821-5726 e (38)
9988-1721 e-mail:
montesclaros
@altagenetcs.com.br
Janauba / MG.
Camargo Representagoes.
Compra e venda de milho,
soja e sorgo. Tratar com
Sr. Joberto José Camargo
pelos fones:(34) 3421-

NN
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:Hanta Clara
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DEVON = ABERDEEN = RED ANGUS = HEREFORD

QVinoS « EQUIMDS CRIDULD
Site: cabanhasantaclara.com,br
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PO. DE EXP SINDICATO RURAL DE SAD BORJA
(55) 9969-7310 / 3431-291

e RATOS E MORCEGOS

Acabe com o problema

Aparciho com tecnologia japonesa sem smiar no
Brasi. Disponkel em guatro modelos pars protegho
o dreas da 150, 300, 700 & 1,400 =,

Wit as lsonica cambr

9807 ou (34) 9974-2321e-
mail:
camargoltda@netsite.com.br
Av.JK,1285 Frontal/MG.

Recebimento e
comercializagédo de cereais
e oleaginosas. Tratar com
0 Eng® Agr. Ivan Crestani
pelo fone (54) 3504-8008
Lagoa Vermelha/RS.
Sementes Paiva Armazéns
Gerais.Assessoria para
Usinas. Prestagao de
servigos e logistica

Fone: (18) 3361-2000
Paraguacu/SP.

Sementes Pereira Ltda.
Vende-se sementes de
pastagens. Fone: (18)
3991-1352 Mirante do
Paranapanema/SP.

Assessoria Veterinaria.
Exames de brucelose e

tuberculose. Habilitado pelo
MAPA. Laboratério préprio.
Pregos competitivos. Fone:
(11) 3966-9484 ou (11)
9913-0021 e-mail:
neviopsiqueira@uol.com.br
Sé&o Paulo/ SP.

BSB Rural. Servicos de
planejamento e projetos
agropecuarios da regido de
Goias e Distrito
Federal.Tratar com Sr.
Luciano pelos fones: (61)
3362-8834 ou (61) 9644-
6905. Brasilia / DF.
-Hidrogoias —Hidroplan
Hidrologia e Planejamento
Ambiental Ltda. Servigos
de licenciamento
ambiental e outorgas de
agua para irrigacoes,
barragens, piscicultura e
outros. Fone/ Fax:(62)
3284-1000 Site:
www.hidrogoias.com.br
Goiania /Go.

MZ Consultoria Agronémi-
ca. Trabalho de consultoria
e assisténcia técnica, soja,
milho e arroz. Tratar com

Eng.Marcos Roberto Zulli.
Fones: (65) 9995-80730u
(65) 3326-9608. e-mail
mzconsultoria@terra.com.br
Tangara da Serra /MT.
Sojamar Comércio e
Representacgdes Ltda.
Compra e venda de
cereais,armazenagens e
servigos. Fones: (99)
3541-4763 ou (99) 9979-
1364 Balsas/MA.

Tromink Confiabilidade em
Pecas Industriais e de
Armazenagem. Av.dos
Imigrantes,1020
Fone/Fax:(55) 3375-7200
e-mail:vendas@tromink.com.br
site:www.tromink.com.br
Panambi/RS.

Fone: (82) 3521-8771
Arapiraca / AL
Conquista Maquinas
Agricolas. Comércio de
Tratores e Implementos
Novos e Usados.
Endereco: Rua Ipiranga,
2912 A Cep 17900-000
Fone: (18) 3822-3171
Dracena /SP.

Cattoni Maquinas e
Implementos Agricolas
Ltda. Implementos e
pulverizadores para
fruticultura. Semeador e
pulverizador para cereais.
Visite 0 nosso site:
www.cattonimag.com.br
Fone: (47) 3376-1860.
Jaragud do Sul /SC.

Prestacao de servigos
para lavoura: preparamos
a terra, plantamos e
colhemos arroz e
soja.Dispomos de um
caminhao ,quatro
colheitadeiras e cinco
tratores. Tratar com Sr.
Carlos Otéavio pelo fone
(55) 9905-6699 Séao
Gabriel/RS.
TRATORES E

IMPLEMENTOS

Agro Baggio Maquinas
Agricolas Ltda. Concessio-
naria John Deere Tratores,
colheitadeiras,
plantadeiras, pecas e
servigos. Tratar com Sr. Eli
pelo fone (66) 3531-7498
Sinop / MT.

Casa do Trator -Palmeira
Tratores Ltda Rua : Trinta
de Outubro, 116 A

Metallrgica Quatro
Irm&os Ltda. Fabrica
plainas, niveladoras,
reboque para transpor-
tar maquinas,
taipadeiras, rodas:
auxiliar, lentilhadas e
gaiola. Fone: (51) 3671-
2066 Camaqua /RS.
Maglon Motosserra Ltda.
VVendem-se produtos de
implementos agricolas,
jardinagem e de uso
doméstico. Tratar com o
Sr. Pedro pelo fone (43)
3327-2020 Londrina/ PR.
Tratores e colheitadeiras
usados,vérias marcas e
diversos modelos.
Consulte-nos pelos fones:
(55) 3322-6680 ou (55)
9973-5643. E-mail :
macvendas@laguna.com.br
Cruz Alta/ RS.

Georreferenciamento
¢ Topografia

Efetuamos levantamento topografico para todas
as finalidades, em qualquer regido do Brasil.

Eng. Agronomo Everton Brum

Contato Fones: (55) 3212-6758 ou (55) 8402-2424
Santa Maria / RS — email: engeotopus@gmail.com
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Marcio LopesdeFreitas

Presidente da Organizacéo das Cooperativas do Brasil (OCB)

C(OOPERATIVAS:

mercado em crescimento

A Granja— Como esta o mer-
cado de cooperativas?

Marcio Lopesde Freitas— Os
nimeros de dezembro do ano pas-
sado apontam para 7.518 coopera-
tivasfiliadas. Em primeiro lugar esta
o0 setor de trabalho, com 1.994 coo-
perativas. O agronegdécio é o segun-
do colocado em participagdo, com
1.514 representantes, seguido pelo
setor de crédito (1.101) e salde
(899).

A Granja— Qual foi o desem-
penho obtido em 2005 e as pers-
pectivas para 20067?

Freitas— A maior parte dos ba-
lancos ainda néo foi fechada, isso
sO deve acontecer em marco. Os
dados extra-oficiais apontam para
uma projecdo ndo muito otimista,
em fung&o de problemas com estia-
gem e o cdmbio. No entanto, 0s pro-
dutores foram atras de processos
para agregar valor a seus produtos
e se esforcaram para vender mais.
Esse é um fator a ser comemorado.

A Granja— Quais séo hoje as
principais necessidades das co-
operativas e o que precisa ser fei-
to para solucionar estas ques-
toes?

Freitas — O primeiro passo é
fazer a licdo de casa, que comega
pelagestado profissional do negdcio,
pois a cooperativa precisa estar in-

serida no mercado. Também preci-
samos investir de forma maciga no
principal capital, que sdo os recur-
sos humanos. Capacitacdo, forma-
¢80, educacéo e informagéo para o
cooperativado sdo fundamentais.
Outra frente importante é a de for-
macdo de redes de negdécios, com a
organizagdo das cooperativas, caso
da Unimed e o Sicredi, para citar
alguns dos indmeros bons exem-
plos. Além disso, cabe as coopera-
tivas atuarem como agentes de de-
senvolvimento da comunidade onde
estdo inseridas. Depois que todos
esses quesitos foram cumpridos, ai
sim, devemos partir em busca de
um tratamento adequado por parte
do governo. Precisamos de uma
politica clara e bem orientada para
o fortalecimento e desenvolvimen-
to do cooperativismo no Brasil.

A Granja — Hoje as cooper a-
tivas urbanas estdo ganhando
cada vez mais espaco. Qual é a
tendéncia no caso das cooperati-
vas rurais?

Freitas— Ascooperativas agri-
colas tém uma participag&o impor-
tante dentro
do pacote glo-
bal e sdo pecas
fundamentais
para o proces-
so do agrone-
gocio. Mesmo

no ano passado, com fatores preju-
diciais como a estiagem e proble-
mas de cdmbio, houve aumento no
ndamero de cooperativas agricolas,
0 que se deve a participagéo de se-
tores que tiveram um bom desem-
penho, caso do café, citricultura e
cana-de-acucar. Nosso desafio é
chegar ao final da década com 50%
de participacdo efetiva do agrone-
gocio dentro da OCB. Hoje, esse
percentual é de quase 40%.

A Granja — Como esta sendo
preparado o processo de sucessao
na presidéncia? A entidade deve
ser novamente presidida por um
representante do agronegécio?

Freitas — Fui reeleito no ano
passado e tenho mais dois anos de
mandato de muitaresponsabilidade.
Temos uma participacgdo forte de to-
dos os ramos dentro da OCB. Por
iSso, precisamos de uma visdo es-
tratégicadoslideres cooperativistas,
com foco no médio e longo prazos
em todos os segmentos por nds re-
presentados. =

O primeiro passo é fazer a licdo de casa, que comega pela
gestdo profissional do negdcio, pois a cooperativa precisa

estar inserida no mercado
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