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O SEGREDO DE QUEM FAZ

0 que l
da EMBRAPA
AGROENERGIA?




a uma

unanimidade

gue entre as varias
razoes e explicagdes para 0
Pais ter se tornado uma
referéncia agricola mundial
esta a contribuicdo da
Empresa Brasileira de
Pesquisa Agropecuéria, a
Embrapa, nascida no
inicio dos anos 70. Soja,
milho, hortalicas, boi,
enfim, 0s segmentos mais
diversos da nossa
agricultura e pecuaria
ganharam da instituicéo
uma unidade exclusiva de
pesquisa para desenvolver
técnicas e tecnologias
modernas. Pois agora
surge o 38° rebento da bem
sucedida prole, a Embrapa
Agroenergia, cujo primeiro
chefe-geral € o engenheiro
agronomo

pesquisador procedente da
Embrapa Milho e Sorgo.
Nesta entrevista, Duraes
destrincha algumas das
propostas e idéias da nova
unidade, esta com uma
determinacdo diferente das
demais, afinal herda os
conhecimentos técnicos das
irmas mais velhas.

Leandro Mariani Mittmann
leandro@agranja.com

A Granja — Como sera a atua-
¢do da Embrapa Agroenergia?

Frederico Ozanan Machado Du-
rées — A Embrapa tem unidades cen-
trais e descentralizadas hd 34 anos. Esta
€ uma unidade por conta de um tema
novo, aagroenergia, descentralizada. Ou
sgja, poderia estar em qualquer lugar.
Decidimos montar uma estratégia dife-
rente para esta Embrapa temética nova
por dgumas razoes de ordem estratégi-
ca. Como a agroenergia € um tema que
esta tomando muito pulso dentro e fora

do Pais, precisavamos ter uma unidade
de pesquisa, desenvolvimento e inova-
¢a0 nos moldes da Embrapa, mas que
nao repetisse esforgos correntes que a
propria empresa j& tem feito nos vérios
campos do biodiesd, das florestas ener-
géticas e do etanol, e algumas coisas
sobre residuos. Sa0 as quatro grandes
plataformas dentro do Plano Nacional de
Agroenergia. Entéo, ndo pensamos em
duplicar trabalho ou esforco corrente,
nem da Embrapa e nem de outras insti-
tuicdes que existem no Pais. Por isso
€latem uma sede em Brasilia. Esta em
fase de montagem um centro de inteli-
géncia, centro estratégico que possa
permear junto a intituicdes publicas e
privadas do Brasil e de fora os interes-
SES para que a agroenergia possa cami-
nhar com determinados dominios tec-
nolégicos. Estaéaidéacentra. Em Bra-
silia, na sede de coordenacao e de parte
de execucao diferenciadado que é agui-
lo que as unidades descentralizadas da
empresa ja fazem. Ao olhar bem a ma
triz de energiado Pais, os papéisimpor-
tantissmos sd0 os sistemas produtivos
sustentéveis. Desde a oferta de genética
de aguns vegetais, no caso de biodiesd
guetem materia de origem animal (gor-
duras de bovinos, suinos, aves). Como
isso as unidades da Embrapa normal-
mente jafazem, mas na ticadaagricul-
tura de alimentos, nés queremos na
Embrapa Agroenergia potencidizar es-
tas unidades da Embrapa e seus parcei-
ros publicos e privados nas varias regi-
0esdo Brasil, com foco diferenciado em
agroenergia também.

A Granja— Naprética, por onde

vai comecar todo este trabalho?
Quais sdo as prioridades hoje?
Durées — N&o temos como fugir
de alguns marcos regulatorios e algu-
mas necessidades. Temos quatro plata-
formas dentro da agroenergia. Até para
dar substancia ao Plano Naciona de
Agroenergia. Ha as plataformas de eta-
nol, biodiesd, florestas energéticasere-
siduos. A |6gicaoperaciona équevaria,
meas as prioridades estratégicas sdo as
mesmas porgue abrigam o esforco do
Plano Naciona deAgroenergia A Em-

brapa tem experiéncias maiores e me-
nores dentro de determinados campos
dasquatro plataformas. E |6gico quepara
ndo duplicar este trabalho, a Embrapa
Agroenergia concentraem Brasiliauma
equipe minima de coordenacdo e agu-
mas de execucdo. Abrigamos nestanova
unidade de agroenergia no minimo trés
topicos dos mais relacionados a proces-
sos de conversao. Porque ndo era essa
agrande experiénciae nem agrande de-
manda da Embrapa nas unidades des-
centralizadas. Mas no que se refere a
sistemas de producdo nds vamos con-
tar com o Centro Nacional de Pesguisa
de Sojafocando agora soja paraa agro-
energia. Vamos contar com o Centro de
Pesquisa de Algodao e outras espécies
de oleaginosas com foco nas matérias-
primas para um programa de biodiesd.
Vamos contar com o Centro Nacional
de Pesquisas de Florestas e centro de
unidades agroflorestais dentro do esco-
po de florestas energéticas, agora muito
mais numa Gtica de biomassa moderna,
e ndo mais a hiomassa tradiciona que
serialenha e fogo.

A Granja — J& existe a definicdo
do volume de recursos destinados a
nova unidade?

Dur &es — Dentro do esforco de im-
plantaciotemosrecursosdeR$ 10 milhdes,
mais aliberacéo de R$ 36 milhdes den-
tro do Plano Plurianua (PPA). E temos
dentro dos PPAS para os préprios anos
umaperspectivadeimplantacéo crescen-
te para fazer face a demanda do desen-
volvimento do Brasl, dem dos enfrenta:
mentos numa esferaiinternaciond. A pré-
priaEmbrgpasindizacom R$ 50 milhdes.
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S&0 recursos considerdvels para poder
comegar implantar a unidade. Mas qud
€ 0 grande gancho? Além dos recursos
gue poderdo vir do PPA, um dinheiro
gue é mais ou menos negociado previa
mente dentro de um orcamento, acredi-
tamosqueo Brasil etasinalizando como
politica publica séria a agroenergia. O
préprio Programa de Acderacéo do Cres-
cimento (PAC) jasindizaparaaagroener-
gianotota de Brasi| de R$ 17,4 bilhdes
em dez anos, e parte deste dinheiro vira
ndo s6 com o esforco da Embrapa,

mas o empenho brasileiro paraconstruir
alicerces dentro desta nova energia
renovavel.

A Granja— Haverdalguma prio-
ridade entre &cool e biodiesd, visto
gue o alcool tem 30 anos de pesguisa
e 0 segundo é uma iniciativa incipi-
ente no Pais?

Durées — O esforco brasileiro
para produzir o alcool com o nivel tec-
nol dgico quefazemoshojeno Brasil vem
desde as CapitaniasHereditarias. Masnos
ultimos 30 anos, desde a constitui¢éo do
Pré-Alcoal, é que tivemos avancos tec-
nolégicos. Grande parte desta contribui-
¢80 tem um crédito positivo da partici-
pacdo dainiciativa privada nesse esfor-
¢o. N&o quero dizer que ndo houve es-
forgo pblico. Pelo contrario. O proprio
orcamento do Pré-Alcool davancou, Si-
nalizou para o mercado, diretrizes muito
solidas, que nesses Ultimos 30 anosteve
ciclos de dtos e baixos, mas é um pro-
grama que de 1992 para ca vem obten-
do indices crescentes de produtividade
e de volume de producéo, tanto para
aclicar como para dcoal. Ele € um pro-
gramaexitoso do ponto devistade avan-
co tecnoldgico e de desenvolvimento
econdmico. Existem algumas criticas
naturais com relacdo a concentracao,
distribuicdo social, etc., 0 que é uma
outra histéria. Para a expansdo deste
programano Brasil eu vejo grandes pos-
sibilidades de fazer correcdes de rumo.

A Granja— Que corregdes de
rumo?
Dur&es— O Rio Grandedo Sul esta
dando um exemplo disso. Recentemen-
te a Embrapa contribuiu com um esfor-
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¢o com a Federacdo das IndUstrias do
Estado do RS (Fiergs) e provavelmente
com uma costura com a iniciativa pri-
vada paracolocar no Rio Grande do Sul
quatro pélos para o desenvolvimento do
setor sucroacooleiro. Num molde para
pequenos, mas para atender duas ques-
toes bésicas do Estado: o RS importa
98% do dcool que consome, € 0 preco
do dcool que chega € 42% mais caro
queo deregidesgrandesprodutoras. Es-
tes dois elementos ja ddo a idéia clara
gue o zoneamento agroclimético definin-

do quatro regides pdlos no RS permite
sair daquela cana artesana para gado,
rapadura, cachaca de alambique em
moldes peguenos para alguma coisa no
setor de biocombustivel. Com aporte
tecnol 6gico e de recursos nesta direcao,
0 RS se insere dentro de um programa
de biocombustivel, configura dentro da
Sua matriz um aspecto interessante para
dar vazéo as suas necessidades e con-
tribuir com o esforco do Brasil naques-
t30 de renovacdo de matriz energética.
Isso é expansdo de area, abertura de
novas fronteiras.

A Granja — Quais sao as pers-
pectivasde par cerias da unidade com
ainiciativa privada?

Duraes — E inevitavel, ndo é so
idéia. As acles que estamos desenvol-
vendo tém natureza publico-privada.
Todas. A razéo é muito simples. N&o
existe a possibilidade de termos uma
agendacompetitivae exitosadentro des-
te negécio de agroenergia se a palavra
nado for competicdo. A palavratem que
ser competitividade. A agricultura de
energia nés temos que fazer com ren-
dimentos agricolas e industriais atos.
Mas com cooperacao. Estamos lancan-
do alguns dispositivos nesta idéia. A
parceria entre a Embrapa e Fiergs no
Rio Grande do Sul € um bom exemplo.
Em funcdo da Le de Inovaches, uma
lei nova, de 2005, o artigo 5° abre a
perspectivade empresas publicas como
a Embrapa estabelecer parcerias estra-
tégicas com ainiciativa privada. E nos
estamos criando os conceitos e 0s
exemplos de EPES em agroenergia, as
Empresas de Propdsitos Especificos em
agroenergia. Ja langamos desfios e te-

maos algumas parcerias com a Fiesp, de
S&0 Paulo, e com a Fiergs, que ja sfo
exemplos nesta diregao.

A Granja— A questdo ambiental
podera ser um freio ao desenvolvi-
mento do setor agroenergético? A
exemplo da propagacdo de monocul-
tivos de cana-de-aglcar. Como tra-
balhar o desenvolvimento do setor
agroener gético com respeito ao meio
ambiente e sem complicagBes com a
legidacdo, entidadesambientais, etc.?

Duraes — A resposta ndo é muito
facil. Porque temos regides absol uta-
mente competentes e outras com uso
ainda muito incipiente em tecnologias.
S0 dois aspectos. oportunidade ou ris-
co. O que nos técnicos, empreendedo-
res, deiniciativapublicae privada, temos
que fazer? Se temos conhecimento, do-
minio tecnolégico e 0s usamos, aumen-
tamos as oportunidades. N&o € so teoria,
30 sonho. E redidade. E usamos a coisa
certaampliando oportunidadesereduzin-
do riscos. Se fizermos a coisa errada,
reduzimos as oportunidadese ampliamos
0S riscos. 1o € para tudo, aé no orca
mento doméstico. Eu analiso isso com
muito critério. Ambienteéa go sério. Con-
sequientemente a sociedade moderna, ea
prépria midia tem contribuido com isso,
esta tendo uma visio, uma postura, uma
consciéncia ambiental muito forte. Mas
anda se joga 6leo de cozinha no ralo da
pia E uma questéo de cultura que tem
que mudar. Vg o claramente de tudo isso
gue para potenciaizar oportunidades a
questéo é aseguinte; temos conhecimen-
to cientifico e tecnol 6gico ou néo temos?
Estamos nisso parafazer acoisacertaou
para fazer uma aventura? N&o acho que
agroenergiaémodismo, ndo acho quevai
passar rapidamente. E uma matriz de
transicao longa e nés vamos amadurecer
em cimadea O correto é fazer bem fei-
to. Acredito quetemaos conhecimento téc-
nico para poder fazer uma agroenergia
E 0 que é agroenergia? E umaformaad-
ministrada de coletar luz solar e conver-
ter esta energia em outra. E exatamente
iss0. Acreditamos que em 30 anos tenha
mos uma estruturacéo e condicdes de
melhor suporte em todas as fases ener-
géticas para que possamos ter aternati-
vas detransformacdo deluz solar diretaa
um custo mais baixo e com producdo em
escdata que sgamaisdisponivel paraa
sociedade. Uma energia baseada em hi-
drogénio, que hojeaindaécara =
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VITRINE

Orqulho pelas
700 SAFRAS

edicdo que estd em suas maos
éaconcretizacdo de umavité-

ria do mercado jornalistico
brasileiro. Como vocé pode observar,
arevistaA Granja, amaistradicional
e respeitada publicacéo do jornalismo
agricola do Brasil, chega & edicéo nu-
mero 700. Num Pais em que é altissi-
mo o indice de mortalidade de empre-
sas ainda no primeiro ano Nos mais
diversos setores, A Granja comemo-
ra o que poderiamos chamar de sua
7002 colheita ininterrupta no seu 63°
ano de vida. Sim, para quem faz are-
vista A Granja, cada edi¢do pronta,
impressa em maos, representa uma
suada col heita— como todas as adver-
sidades e vitorias que uma safra pro-
picia de seu comeco ao seu fim. Por-
tanto, ndo fica dificil ao senhor e &
senhora deduzir como nos sentimos
satisfeitos e orgulhosos a cada més.
Sempre foi assim, desde que A Gran-
ja, arevista mais antiga do Pais em
todos 0s segmentos, surgiu em 1945,
E nesta edi¢do 700, a cana merece
mais umavez areportagem de capa. A

agéo

Divulg

mecanizagao crescente dos canaviais
foi o foco da reportagem. Maquinas
na cana so cada vez maisinevitavels,
ainda gque algumas evolugdes sgjam ne-
cessarias. E o mercado do maguin&rio
esta bastante aguecido, o que é bom
paratodos. O que andaum tanto frio é
o mercado do feijdo. Chuva e pregos
baixos, mas sobretudo falta de profis-
sionalizagdo da cadeia, tem deixado o
feijdo de fora dafesta daretomadados
gréos. Ao contréario de eventos-termé-
metro do agronegdécio nacional, como
afeiraExpodireto Cotrijal, deN&o-Me-
Toque/RS, que vendeu praticamente
trés vezes mais que no ano passado. E
um indicativo procedente que o agro-
negacio brasileiro desarmou o freio de
mM&o e engatou uma terceira ou quarta
marcha. Por falar nisso, o que anda
em alta velocidade mesmo é o merca
do de picapes. Ha modelos e pregos
paratodos os gostos e condicdes, con-
forme apuramos em outra reportagem.
Boaleitural




PAC para todos
N

Cigarro contra o cancer
A empresa francesa Librophyt AS pediu autorizacdo para desenvolver uma versao

ransgénica do tabaco que produziria uma molécula da familia dos diterpendides,
préximas das célebres Taxol e Taxotere, utilizadas na luta contra os canceres do seio e
do aparelho genital feminino. “Nés ainda estamos na fase da prova do conceito’,
explica Alain Tissier, o fundador da Librophyt AS. O objetivo é verificar o bom
rendimento dessas “usinas” de moléculas, para descobrir se algum dia realmente
chegarao a gerar grandes quantidades de medicamentos.

Saudavel
concorréncia

T :
N

O consumo interno de alcool
devera se igualar ao de gasolina
no final de 2008, conforme
prognoéstico do ex-ministro do
Desenvolvimento Industria e
Comércio Exterior, Luiz
Fernando Furlan. A perspectiva
foi apresentada ao presidente
americano George W.Bush, na
visita ao Brasil no més passado.

A bancada ruralista da Camara dos Deputados apresentou
45 emendas para ajustar o Plano de Aceleracao do
Crescimento (PAC). A maior parte das propostas visa reduzir
a carga tributaria do setor primario agricola, como zero da
aliquota de PIS/Cofins cobrada sobre produtos como racées
balanceadas, complementos minerais para alimentagao de
animais, carnes e miudezas. Os parlamentares apresentaram
ainda emendas para reduzir em até dois pontos percentuais
os juros de financiamentos agricolas como Finame Agricola
(12,34% ao ano), Pronaf (1% a 7,25% ), Proger Rural (8%) e
Moderfrota (8,75% a 10,75%).

Pré milho transgénico

Os participantes da Expodireto-Cotrijal, em
Nao-Me-Toque/RS, assistiram a uma pacifica e simpatica
manifestacao pré-milho transgénico. O movimento que
reuniu caminhées com milhos gigantes e mensagens de
apoio, além de homens com fantasias inflaveis de milho
que distribuiram folhetos informativos a populacao,
percorreu as ruas de Passo Fundo e seguiu para
Nao-me-Toque, onde ocorreu a feira. O protesto com
lema“Transgénicos:Vivo da Terra. Sou a favor” foi
idealizada por agricultores e teve o apoio das
associacdes galcha e brasileira de sementes e mudas.




O endividamento de todos os produtores rurais do

Levantamento mostra que o governo aumentou em Pais equivale ao financiamento de uma safra inteira,
24,7% os subsidios diretos liquidos em 2006 segundo estudo da Confederagao da Agricultura e
concedidos ao agronegdcio. Foram injetados Pecuaria do Brasil (CNA).Sao R$ 110 bilhoes, ja in-
R$ 4,53 bilhdes em programas de apoio a cluidos os débitos rolados.

comercializacao e financiamento ao crédito rural. Mas, ainda segundo a CNA, a previsao é que a agri-
Mais R$ 1,35 bilhdo ao crédito para a aquisicao de cultura (sem a pecuaria) tenha crescido 2,3% no
terras da reforma agraria, assentamento das familias, ano passado.”E preciso ficar bem claro, porém, que

0 agronegdcio agricola se mantém no azul gracas
ao segmento industrial, especialmente a cadeia
sucro-alcooleira” adverte a entidade.

instalacdo de assentamentos e contribuicdo ao fundo
garantia-safra.

Numeros no verde

“O uso dos grdos para producao de etanol vai
influenciar em uma expansao agricola sem dudvida. E
inevitavel esta necessidade de expansao, o Cerrado volta
a ser fronteira agricola e novas dreas devem ser
incorporadas’ assegura Fabio Turquino de Barros,
analista da AgraFNP. Segundo a consultoria, entre a safra
passada e a atual, nos Estados Unidos a lucratividade do
milho aumentou 160% e a da soja 60%, chegando a

US$ 800 e USS 494 por hectare, respectivamente.

Rei da soja

37,4 milhdes
de toneladas*

27,2 milhdes
de toneladas*

para a safra 2008/2009

A GRANJA -9



Como investir em PISCICULTURA

Assistindo a uma reportagem na
TV me interessei pela piscicultura.
Gostaria de obter informacdes que
possam me gjudar a desenvolver acri-
acao de peixes. Agradeco pelaatencgéo.

Marta Rica de Paula
Porto Alegre/RS

R — Cara Marta, o assistente téc-
nico estadual de Piscicultura da Ema-
ter/RS, José Carlos Severo, aconselha
primeiramente a analise de detalhes
da propriedade, como localizacéo e
disponibilidade de agua. Quanto a
espécie de peixe, no Rio Grande do
Sul a mais cultivada é a carpa em
sistema de policultivo (carpas ca-
pim, hingara, cabeca grande e pra-
teada). A tilapia também é cultiva-
da em locais de temperatura favo-
ravel. Vale ressaltar que a atividade
necessita de licenciamento ambien-
tal. O técnico da Emater Ademir
Trombetta observa que a piscicultu-
ra € uma atividade simples, mas que

requer uma série de cuidados, como
as condi¢bes da agua e do local para
construcéo do acude, a correcdo e a
fertilizagdo do solo. Para efetiva-
mente colocar em pratica um proje-

AQUI ESTA A SOLUCAO
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to de piscicultura, o maisindicado é
gue vocé procure orientacéo de téc-
nicos capacitados no setor. Em Por-
to Alegre, o telefone da Emater é
(51) 2125.3144.

ACUCAR demerara

Como é feito 0 aglicar demera-
ra, onde é utilizado e qual adiferen-

ca dele para os demais?
Maria Tereza Gléria
Macei6/AL
R Prezada Maria Tereza,

este aclicar passa por um refina-
mento leve e por um processo es-
pecial no qual se elimina o uso
de aditivos quimicos que provo-
cam o branqueamento e a clarifi-
cacdo. De coloragdo mais escu-
ra, seus graos sdo marrom-claros
e tém valores nutricionais altos,
parecidos com o mascavo. O acu-
car demerara também é mais Umi-
do e conserva uma pelicula de mel
emvolta dos cristais de sacarose.
E importante manter este produto
em ambiente fechado, pois a umi-
dade natural do ar pode empedr a-
lo. Por apresentar facil diluicéo,
0 acucar demerara € indicado

como substituto do aclcar branco em
gualquer preparacao culinaria, sen-
do ele umdostipos mais caros. Exis-
tem muitos tipos de aclcares, e as
diferencas aparecem no gosto, na cor
€ na composicao nutricional de cada
um. Quanto mais escuro é o acucar,
mais vitaminas e sais minerais ele
tem, e mais perto do estado bruto ele
esta.

TIPOS DE ACUCAR

e Confeiteiro: temcristaisfinos,
€ excelente para fazer glacés e co-
berturas.

e Organico: édiferente de todos
0S outrostipos porque ndo utiliza in-
gredientes artificiais em nenhuma
etapa do ciclo de produgéo. E um
acUcar maisraro e mais escuro.

e Light: surgiu da combinacdo
do acucar refinado com adogantes
artificiais, como o aspartame, o Ci-

clamato e a sacarina.

e Liquido: obtido pela disso-
lucdo do acucar refinado em
agua, é utilizado em bebidas ga-
sosas, balas e doces.

e Frutose: extraido das fru-
tas e do milho, € 30% mais doce
do que o aglicar comum.

e Refinado: conhecido tam-
bém como aglcar branco, pois no
refinamento, aditivos quimicos o
tornam mais claro.

e Mascavo: como este aglcar
nao passa pelo processo de refi-
namento, ele conserva o calcio, o
ferro e ossaisminerais. E umacu-
car bruto, escuro e imido, extrai-
do depois do cozimento do caldo
de cana.

e Cristal: depois do cozimen-
to ele passa por um refinamento
leve que retira 90% dos sais mi-
nerais. Este aclcar esta sempre
nas receitas de doces e bolos.
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BANANA com sementes

Gostaria de saber se a banana pas-
sou por algum processo genético. Ja
ouvi falar que esta fruta tinha semen-
tes grandes. Aproveito também para
saber se ela corre o risco de extingdo?

Leandro Teixeira
Barra Velha/SC

R —Leandro, como toda planta cul-
tivada, a banana evoluiu para adaptar-
sea preferéncia do homem. E o que afir-
ma 0 pesquisador responsavel pelo me-
Ilhoramento genético da cultura bana-
neira, Sebastido Slva, da Embrapa
Mandioca eFruticultura Tropical. Aevo-
lugdo da maioria das cultivares de bana-
na ocorreu na Asia a partir das epécies
selvagens Musa acuminata e M. balbis-
ana Coalla. A primeira produz pdlen sem
sementes, masalgumas cultivares dipl 6i-
des (AA) encontradas na Asia produzem
polpa comestivel sem que haja pulveri-
7aca0 e fertilizacdo. A Musa balbisana
(BB) é selvagem, ndo comestivel e pro-
duz pdlen e sementes. A maioria das ba-
nanas cultivada étripldide, predominan-
temente estéril, devido principalmente a
doisfatores. problema na divisao celular
durante a formacdo dos gametas e sde-
¢ao realizada pelo homem no sentido de

fruto sem semente e conseglientemente
propagacdo assexuada, durante o longo
processo de domesticacgdo. As cultivares
de banana usadas no Brasil ndo produ-
zem sementes, principalmente por falta
depolinizadoreseficientes(dipl Gides AA).
Se houver algum dipléide produtor de
pdlen préximo a um plantio comercial,
podera haver a formacao de frutos com
samentes. CondicOes de grande estresse,
como a seca e o frio, podem tambémin-
duzr aformacdo de sementes em pome-
res comerciais de alguns tipos de bana-
na. A bananera é cultivada na maioria
dos paises tropicais e sua fruta é a mais
consumida no mundo. O Brasil é 0 s=
gundo produtor mundial de banana, cul-
tivando aproximadamente 520 mil hec-
tares de Norte a Sul do Pais. A banand-
ra, porém, é atacada por diversas pra-
gas e doencas, como o mal-do-Panama,
a Sgatoka-amarela e a Sgatoka-negra,
causadas por fungos, mas a Situagdo da
bananicultura brasileira ndo estd amea-
¢ada, afirma Slva. Algumas variedades
podem até desaparecer como aconteceu
coma banana-macd em Cuba, mas sem+
pre terdo pesquisas em busca de novas
variedades e ao combate as pragas e do-

encas.

Pragas no ARROZ

Tenho duvida em relacdo a duas
pragas do arroz: a broca-do-colmo e
0 pulgdo da raiz. Como elas ocorrem
€ que problemas causam? Como pode
ser feito o controle dessas pragas em
arroz de terras atas?

André Pereira
Antonio Jodo/MS

o
5
<
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R — André, segundo a Embrapa Ar-
roz e Feijdo, a praga broca-do-colmo
ocorre tanto no arroz de varzea como no
de terras altas. Depois que as lagartas
penetramno colmo onde sedesenvolvem,
elasprovocam, pela atividade de alimen-
tacdo, os sintomas de “ coragdo morto”
ede" paniculasbrancas’ . Asinfestagbes
saomaioresquando nasproximidadesdos
arrozais ha culturas hospedeirasda pra-
ga, comoacana-de-aglicar,omilho, sorgo
eoutras. Ja o pulgéo daraiz é mais fre-
gliente emterrasaltas, mas pode aconte-
cer no arroz devarzea. O inseto seloca-
liza na planta sob 0 solo entre as raizes,
préxima asinser¢les das mesmas na co-
roa. Ela causa degradagéo do sstema
radicular, amarelecimento das folhas e
paralisacdo do crescimento. O controle
em arroz de terras altas pode ser feito
cominseticidas aplicados principal men-
te de forma preventiva, através do trata-
mento das sementes e em menor escala
em pulverizacgo.

O BRASIL AGRICOLA
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CARTAS FAX E-MAILS

Planto milho h& cinco anos, e neste
ano tudo comegou muito bem. Estoufeliz
com a previsdo da Conab, indicando o
cultivo de 5,8% a mais em 2007. Me
sinto privilegiado com o aumento das
veras € a perspectiva de bons precos.
Jodo Lucas Prata

Paranaita/M T

Leandro Mariani Mittmann

Novo MINISTRO

Diante da situagdo engragada e embaracosa de ver o
presidente Luiz Inécio Lula da Silva em encontro com o
ex-presidente Fernando Collor de Mello, a noticia que nos
interessa como produtores € um ex-ministro de Collor, o
deputado Reinhold Stephanes, ter se transformado no nos-
S0 novo ministro da agricultura. E aguardar agora para

sabermos 0 que ird mudar. Torco para que a agricultura

avance muito e também espero ver nas préximas edigdes

da revista uma matéria com o atual ministro para saber
seus planos e projetos.

Lia Maria Feijo

Araguagu/TO

Divulgacao

A historia da CACHACA

A histéria da cachaca se funde e se confunde com a
histériado Brasil, quando por voltade 1530 produziamos a
garapa (cana esmagada) para servir aos escravos e aos
animais. Com o passar dos anos descobrimos que fervida
ela ficava com um gosto maravilhoso. Estdvamos entdo
inventando a cachaca. Essa bebida brasileirissima muito
deve nos orgulhar. Nao so por ter sido criada aqui como,
principalmente, pelo fato de podermos produzir e lucrar
com ela. Me inspirel arelembrar a histéria da cachaca de-
poisdeler naedicdo 699 dasecdo AgriculturaFamiliar, que
relatou a histdria de um grupo de agricultores que criou 35
marcas e as distribui para todo o Pais. Um brinde e um
abraco aredacdo darevistal

. .. . Romualdo Alberto Castro
Acesse www.agranja.com ou mail@agranja.com Vale Real/RS
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CADERNO H

Agricultura eternamente
BARRADA no baile do
or¢camento

furado. E conversa paraboi dormir. O titular que

acaba de assumir o Ministério da Agricultura,
Reinhold Stephanes, do PMDB paranaense, terd um or-
camento bem menor para implementar todos os projetos
e atribuicdes da pasta. O préprio governo anunciou que
0 orcamento da Agricultura sofreu um corte de 44,5%
em relacdo ao volume de recursos aprovados em lei pelo
Congresso Nacional. Portanto, do R$ 1,47 bilh& que
tinha sido reservado pelos parlamentares, apenas R$
816,7 milhdes dever&o ser usufruidos pelo Ministério.
E ndo é de hoje que a tesoura amputa a pasta: no ano
passado, do R$ 1,22 bilh&o aprovado pelo Congresso,
apenas R$ 679,5 milhdes foram de fato liberados pela
equipe econdmica.

A defesa agropecuaria e todas as suas agbes véo
ganhar apenas R$ 127,4 milhdes! A defesa agropecué-
ria previa R$ 195,3 milhdes, foi ampliada pelos parla-
mentares para R$ 265 milhdes, mas encolheu em 52%!
O volume de recursos precisara suprir as demandas
como manutencdo de laboratérios, combate e preven-
¢do de doencas graves como aftosa e gripe aviédria e
assim por diante. Estas a¢cbes deveriam ser priorida-
des, visto que a identificagdo de apenas um foco de
aftosa pode dizimar a pecuéaria nacional, pois todos os
mercados do mundo fechariam suas portas a nossa
carne. No ano passado, o combate a febre aftosa, que
provocou o fechamento do mercado de 57 paises a
carne nacional, recebeu R$ 32,9 milhdes, ou 61,6% do
total reservado. As doencas dos bovinos obtiveram ape-
nas 28,7% do total de R$ 71,9 milhdes previstos. O
Pais tem uma fronteira seca muito extensa, por onde
entram animais sem imunizagdo que podem infectar os
rebanhos nacionais. Para controlar esta ameaga, ape-
nas fiscalizacdo rigorosa. E para isso, € preciso recur-
sos. Recursos que a equipe econémica de Lula retirou
daAgricultura.

O seguro rural, o guarda-chuvas que pode garantir
rentabilidade ao homem do campo, tera R$ 20 milhdes,
um corte de 80% sobre os quase R$ 100 milhdes de-

Q prioridade da agricultura mais uma vez é papo

signados pelo Congresso.

Mas do montante de R$ 816,7 milhdes, s6 vao che-
gar efetivamente a Agricultura R$ 489 milhdes. E que
a Embrapa, amparada em lei, vai ficar com uma fatia
de R$ 243 milhdes. Mais do que isso, 0 Ministério tem
R$ 322 milhdes de 2006 em “restos a pagar”, ou sgja,
gue precisam ser honrados neste ano.

A equipe econdmica até poderia liberar mais verba
para a pasta. Mas por que faria isso se hoje o que da
voto ndo é mais 0 campo, mas sim grandes conglome-
rados urbanos. Entéo, nada de gastar com a agricultu-
ra, e sim com Bolsa Familia e outras benesses |ulistas.
Ao contrario de décadas atras, a populacdo brasileira
hoje é predominantemente urbana e, portanto, os olhos
de nossos politicos estdo nesses votos. E ndo em la-
vouras de soja, milho, arroz. E o curioso é que eleicdo
apos eleicdo (s6 no periodo eleitoral, esclareca-se!)
nossos politicos tem 0 mesmo discurso: “A agricultura
€ prioridade! A Agricultura é prioridade!”. Passado o
processo eleitoral, vejam qual € o lugar da agricultura
na fila das prioridades...

O orcamento do Desenvolvimento Agrério (MDA)
também perdeu verba: teve uma reducado de 5,1%,
de R$ 2,3 bilhdes para R$ 2,1 bilhdes. Ou seja, o
MDA terd uma verba duas vezes e meia maior que o
da Agricultura. E inacreditavel, mas verdadeiro! No
ano passado, mesmo com 0 or¢camento amplamente
maior, 0 ministro Miguel Rosseto, do MDA, conse-
guiu uma verba extra de R$ 400 milhdes para desti-
nar a reforma agraria. E ninguém tem informacdes
precisas e confiaveis sobre as destinacGes para os
chamados “movimentos sociais” como a Via Cam-
pesina, MST, etc.

Mas os absurdos vao além. No ano passado, a Ca-
mara e 0 Senado ganharam juntos do governo federal
R$ 264 milhdes somente para investimentos — a se-
rem aplicados em construcéo reformae compra de equi-
pamentos, entre outras despesas. O valor foi superior
as verbas de nove ministérios. Pelo amor de Deus, que
Pais é estel? m
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Os canaviais brasileiros so perdem
para as lavouras de soja na adocao
da mecanizacao. Mas € preciso
cautela, visto que no caso
da colheita feita com maquinas,
por exemplo, ainda é possive
haver prejuizos caso a tecnificagéo
sgja mal conduzida. Ao mesmo
tempo, todas as perspectivas
e nUmeros sao otimistas
no mercado de maguinas aquecido

S pela euforia do etanol
wfene, { Wi AP TS " oo Adriana Ferreira
. E g L L FREET T =k O G T T 5 3l 0, i
'_"‘. r-iil"'-‘H -.:'hh__, “'- et HL A ey i iferente do que possa parecer, a tecnificacdo € mais
S NG SR R R, T i il e do que inundar o canavial com méaquinas e equipa-
¥ i mentos modernos. O conceito € amplo e implica em

b AT utilizar tecnologias adaptadas (e diferentes entre si) para as

3 diversas regides canavieiras de um pais — conforme explica o
professor da Esalg-USP, Tomaz Caetano Ripoli, especidista
em mecanizacdo da cana, e autor dos livros: Biomassa de
cana-de-acUcar, colheita, energia e ambiente e Plantio de
cana-de-aclicar. Os canaviais brasileiros apresentam um alto
nivel de mecanizagdo, perdendo apenas para a soja, que é
toda mecanizada desde o plantio até a colheita. Contudo, a
adocdo das méaguinas em larga escala ndo deve ser encarada
como a “salvacdo da lavoura’. Orientagdo e bom senso de-
vem guiar o produtor, pois a tecnificagdo, se mal conduzida,
pode causar problemas.

“Nas regides Leste e Meio-Oeste do Brasil, onde o relevo
(salvo excegdes, como parte daregido canavieira de Piracica-
ba/SP) é de suavemente ondulado a quase plano, as tecnol o-
gias mecanicas tém encontrado ambiente ideal para aplicacéo
em sua plenitude”’, descreve Ripoli. “Do preparo do solo a
colheita, as etapas podem ser totalmente mecanizadas. Inclu-
sive o plantio, com o advento, nos Ultimos cinco anos, de
magquinas que sulcam, plantam, aplicam fertilizantes e inseti-
cidas de solo e cobrem o sulco, em uma Unica passada, com
custos menores por unidade de érea do que o sistema semi-
mecanizado (aindapredominante)”, explica. “Hamaguinasque
operam em canaviais sem queima prévia (eliminando um im-
portante foco de poluicéo ambiental), com desempenho ope-
racional e de custos adegquados’.
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As vantagens da mecanizacdo sdo
incontestaveis. Roberto da Cunha
Mello, pesguisador cientifico do Ins-
tituto Agrondmico (IAC), sediado em
Campinas/SP, comenta que com a
mecanizagdo é possivel realizar um
melhor preparo do solo e construcéo
de terracos, além de melhorar os tra-
tos culturais e facilitar a aplicacéo de
defensivos, o que resulta em ganhos
de produtividade. “A agricultura de
precisdo, com o auxilio do Sistemade
Posicionamento por Satélite (GPS), ja
se tornou uma realidade, reduzindo os
custos’, argumenta.

Mas o pesquisador do IAC alerta
para o fato de que a colheita mecani-
zada ainda causa grande dano na so-
gueira e aumenta significativamente o
volume de perdas quando comparada
acolheita manual. Por isso ha dificul-
dade em comparar produtividades.
“N&o da para quantificar estes valo-
res, pois 0s ganhos ou perdas variam
muito de local para local”, explica
Mello. “Muita coisa vem sendo feita
para aprimorar as colhedoras, mas
COM POUCO SUCESSO, pois alavoura de
cana-de-aglcar é muito irregular. Se
as plantas ficassem todas em pé e en-
fileiradas, facilitaria o trabalho damé-
quina, mas isto ndo ocorre no cam-
po”. Um dos novos equi pamentos que
estdo em fase de teste é o chamado
controlador automético da altura de
corte ou copiador do solo, um siste-
ma que tenta acompanhar as irregula-

ridades do solo. J4 as laminas serri-
Ilhadas atuam para reparar as perdas,
realizando um corte mais bem feito,
nivelado, diferente do que ocorre hoje
gue é um corte por impacto. “Mas
ambas sdo solucBes caras. No geradl,
deve-se evitar mecanizar as areas com
muita declividade”, comenta.

O Centro de Engenharia Agricola
do IAC estddesenvolvendo varios pro-
jetos no setor, mas em especia |ami-
nas serrilhadas para o corte de base
nas colhedoras mecénicas. Além dis-
S0, 0s pesquisadores se debrucam so-
bre uma solucdo para a colheita em
areas com declive acentuado, onde as
colhedoras auto-propelidas ndo con-
seguem trabal har.

M ecanizacdo inevitavel — O pro-
fessor Oscar Braunbeck, da Faculda
dede EngenhariaAgricoladaUnicamp,
de Campinas/SP, em seu livro Colhei-
ta de Cana-de-aclcar com Auxilio
Mecénico, descreve as vantagens e li-
mitacdes do processo e aponta solu-
¢oes. “A mecanizagdo total ou parcial
se apresenta atualmente como a Unica
opcdo para a colheita da cana, tanto
do ponto de vista ergonémico quanto
econdmico e, principa mente, do pon-
to de vista legal e ambiental, ja que
apenas 0 corte mecanico viabiliza a
colheita sem queima prévia, o que por
sua vez viabiliza o aproveitamento do
pahico (restos da planta apés a co-
Iheita)”, esclarece. “A evolugdo lenta
da colheita mecanicapermite concluir,

De olho no servico terceirizado, a John Deere inaugurou uma unidade de negécios da
cana, em Ribeiréo Preto/SP

TE W

Arbex, da New Holland: “O mercado para
esse setor busca baixo consumo de combustivel,
alto rendimento e alta confiabilidade”

mesmo sem abordar detal hes técnicos,
gue as solucdes tecnol ogicas disponi-
veis ndo sdo suficientemente compe-
titivas para atrair 0s usuérios, ou seja,
existem limitadores que restringem sua
implementacao”.

E necessario ponderar, pois ganho
de produtividade ndo se consegue ape-
nas com a mecanizagdo. “Néo basta
utilizar amelhor e mais adaptada m&
quina se ela ndo estiver em consonan-
cia com atecnologia agricola, com a
escolha adequada de variedades (em
funcéo de condicdes edafo-climéticas
eresisténcia ou toleréncias a pragas e
mol éstias), com as técnicas de geren-
ciamento, com a qualificacgo da méo-
de-obra’, orientaRipoli. E acrescenta
“A primeira vista, a cana-de-agUcar
parece ser uma culturaristica, porém,
nado éverdade. Elaexigeataquaifica
¢80 de métodos e de processos de pro-
ducéo”.

Outro problema diz respeito ao
acesso dos produtores, mais precisa-
mente dos fornecedores, as novas tec-
nologias. Em geral, esses plantadores
possuem 100, 200, 800 hectares e
contam apenas com técnicos de coo-
perativas, porém em nimero insufici-
ente para atender a todos o0s coopera-
dos, relata Ripoli. “ Muitos fornecedo-
res ainda relutam em enfrentar novos
desafios tecnoldgicos (que por vezes
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requerem investimentos) e continuam
a adotar préticas agricolas defasadas
e pouco produtivas. Lamentavelmen-
te nos Ultimos 20 anos, governos es-
taduais praticamente deixaram no
abandono e napendriafinanceira suas
agéncias de fomento e extensdo agri-
colas. Resta a Embrapa que, somente
nos Ultimos anos resolveu investir em
pesquisa canavieira’. Mas, segundo
ele, o problema persiste: “O fornece-
dor de cana é o lado mais abandonado
do setor canavieiro”.

Mercado aquecido — As vendas
da New Holland para o setor cresce-
ram 25% em 2006. A empresa traba-
Iha para aumentar ainda mais sua pre-
senca na area, diz Marcos Arbex, ge-
rente de marketing da companhia. En-
tre os modelos de tratores fabricados
pela empresa, ha modelos indicados
para a colheita manual da cana, prati-
ca que corresponde a cerca de 60% a
70% da producdo nacional de aclicar
e acool e é adotada por usinas de to-
dos os portes. O gerente de marketing
da corporacédo explica que se pode
economizar até 15% a menos de 6leo
diesdl com alguns modelos, além do
baixo custo de manutencdo. O bom
uso das maguinas e equipamentos é
essencial para se obter bons resulta-
dos no campo. Por isso Arbex desta-
ca a atuacdo dos concessionérios, que
instruem os usuarios sobre as melho-
resformasde utilizar as maguinascom
maior economia e eficiéncia.

“O mercado para esse setor busca

Edmilson Tumoli, da Civemasa: “Houve um aumento da demanda de 70% de 2005

para 2006"

baixo consumo de combustivel, alto
rendimento e altaconfiabilidade, o que
reflete bastante nas tendéncias em
maquinario. O gue observamos como
tendéncia para esse mercado séo 0s
pneus de alta flutuacdo, que reduzem
a compactacdo do solo nos canaviais,
vazéo maior do sistemahidraulico para
o trabalho em plantio mecanizado e
embreagem hidraulica, porque atroca
de marchas é frequiente no trabalho de
campo”, comenta Arbex.

Cerca de 30% a 40% dos 6,1 mi-
Ihdes de hectares de cana-de-acUcar
plantada no Brasil sdo colhidas com
maquina, nUmero que permanece nes-
se patamar ja algum tempo. No entan-
to, esseéum mercado deatovalor agre-
gado. “ Essas maguinas estdo numafai-

xa de R$ 900 mil até R$ 1 milhdo e
cada méquina dessa puxa a venda de
outras coisas, como tratores, por exem-
plo, ecadatrator tem outros doistrans-
bordos’, calcula José Luis Coelho, ge-
rente da unidade Advisional da John
Deere. Para expandir, 0 segmento esta
de olho nas novas usinas, pois os in-
vestimentos privilegiam amecanizagdo
do plantio a colheita. “O modelo de
crescimento e expansdo esta em cima
deéreasarrendadas, ondeacanaéplan-
tada por meio de parcerias. Para os
grandes grupos terem o controle sob o
processo tem de haver o processo me-
canizado. Nos préximos anos o poten-
cia de mecanizacdo vai chegar a80 ou
85%", aposta 0 executivo.

No tocante a0 acesso as novas tec-
nologias, existem formas criativas de
ganhar escala, como pelas cooperati-
vas, integracdo entrefornecedores para
utilizagdo coletiva de maquinas. “A
partir de 200 mil ou 120 mil toneladas
de cana é possivel a utilizagdo da ma-
guina. H4 também um novo nicho de
mercado, o de prestadores de servi-
¢os. Se precisar de uma méguina para
alugar hoje, vocé ndo encontra. E pre-
Ciso incentivar parceiros e empreen-
dedores para atender ausina’, sugere.
Por isso a John Deere inaugurou uma
unidade de negdcios da cana, em Ri-
beirdo Preto/SP.

Santal fechou 2006 com um incremento

de 30% nas vendas de seus produtos
para o setor canavieiro
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A Civemasa é dona de um vasto
catdlogo de produtos para 0 setor su-
croalcooleiro: abrange grades (arado-
ras, intermedidrias e niveladoras), sub-
soladores, arados, terraceadores (base
larga e base embutida), sulcadores,
cobridores, cultivadores, distribuidores
detortae calcério, plantadoras (conven-
cional, semi-automética e automatica),
compostador de residuos organicos,
carregadoras de cana com giro de 90°
€180°, transbordos (tandem ou triden),
além de estarem desenvolvendo uma
colhedora de cana planta, destinada a
colheita de mudas e a moagem indus-
trial. Robustez e a grande performance
sd0 as caracteristicas principais da
marca, de acordo com Edmilson Tu-
moli, gerente comercia da Civemasa.
A empresa também registrou aumento
na procura por seus produtos e man-
tém-se otimista em relago aos negéci-
os futuros, segundo ele. “Houve um
aumento da demanda de 70% de 2005
para 2006”, revela.

A Santal fechou 2006 com um in-
cremento de 30% nas vendas de seus

TeeJet

Borgonhone, da Case IH, estima que o mercado vai consumir 350 colhedoras em 2007

produtos para o setor canavieiro. A ex-
pectativa para este ano € dobrar esse
percentual, segundo Filipe SilveiraRi-
ghi, responsavel pela area de Marke-
ting de Produto. Bastante ampla, ali-
nha Cana Santal possui todos os pro-
dutos necessarios para compor 0 Sis-
tema mecanizado, como a colhedora
de cana picada, veiculos de transbor-
dos de cana, plantadora de cana pica-
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da, carregadora de cana e tomador de
amostra.

A vez do plantio mecanizado —
Embora ndo divulgue os nimeros, a
DBM também observou crescimento
significativo nasvendasno Ultimo ano,
informao gerente comercia Auro Par-
dinho. Plantadoras de cana, sulcado-
res, cobridores, cultivadores paracana
crua e queimada, carretas distribuido-

Centerline® 220: Inaivelmente simples, barra de luzes de
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ras de torta de filtro, adubadeiras de
superficie, sdo alguns dos equipamen-
tos fabricados pela industria. Eles in-
vestem no plantio mecanizado. “O
plantio mecanizado é a tecnologia da
vez”, enfatiza Pardinho.

Fabio Borgonhone, gerente de
marketing da Case IH, conta que as
vendas de colhedoras de cana do mer-
cado brasileiro, como um todo, pas-
saram de 142 unidades, em 2005, para
254 em 2006. “Neste periodo a Case
IH teve um crescimento de 91 para
153 unidades. Para 2007, estamos es-
timando vendas em torno de 350 uni-
dades no Brasil, sendo que a Case IH
deve manter-se nalideranga’, prevé o
executivo.

A Case IH produz colhedoras de
cana e tratores, usados no plantio e
tratos culturais nos canaviais, aém de
pulverizadores autopropelidos. As co-
Ihedoras da Case IH possuem, como
0pcao, um sistema de controle auto-
mético da altura do corte de base da
planta, o auto-tracker. “Esse sistema
melhora a eficiéncia do corte, redu-
zindo as perdas e resultando em maior
longevidade el ucratividade do canavi-
a. O auto-tracker faz a‘leitura doter-
reno e corta a planta o mais rente pos-
sivel do solo, reduzindo as perdas e
aumentando a produtividade”, explica
Borgonhone.

A GTS do Brasil fabrica diversos
model os de niveladorasde solo, dentre
0s quais uma plaina desenvolvida es-
pecialmente para o0 setor sucroal coo-

.
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Auro Pardinho, da DBM: “O plantio mecanizado € a tecnologia da vez”

leiro, que colabora na construgdo e
manutencdo de canais, terragos “em-
butidos’ e de base larga, estradas e
nivelamentos de solo em geral. Ele
comenta que praticamente todos 0s
gruposde usinas que adquiriam o equi-
pamento, ja efetuaram novos pedidos
para suas filiais. *Em fungdo disso e
do bom momento do setor sucroal co-
oleiro, estamos com Gtimas perspec-
tivas para2007"’, destaca Alceu Fer-
nando Keller, gerente comercial.

Um equipamento para sacar amos-
tras de cana, carregadora de cana,
colhedora de cana inteira, garra hi-
dréulica, tombador lateral hilloeguin-
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dastes sdo alguns dos equipamentos
fabricados pela Motocana. A compa
nhia, com quase meio século de exis-
téncia, ampliou sua fabrica, aumentou
a capacidade de producdo e elevou
em 25% as vendas desses produtos na
comparagdo de 2005 para 2006. Ede-
nir Tabai, gerente comercial da Moto-
cana, projeta um incremento de 10%
nas vendas para este ano.

Atencéo as necessidades do pro-
dutor — A Guerra, que fabrica equi-
pamentos para o setor desde o plantio
ao transporte do produto final aumen-
tou as vendas em 10% no ano passa
do e estimam uma elevacdo real de




30% para 2007. “As perspectivas sdo
positivas em virtude do aumento de
usinas, da safra recorde de cana, do
biodiesel, da diversificagcdo de nossa
linhacanavieira’, apostaMelissaGuer-
ra, supervisora de marketing da com-
panhia. Equipamentos para canaintei-
ra e cana picada; rebogue rodotrem,
com versfes cana mista e bipartida;
carroceria sobre chassi, reboques de
dois, trés e quatro eixos; bases para
tanques de vinhaca (reboques e rodo-
trens) sdo alguns dos que figuram no
catélogo da fabricante. Cada usinade-
manda produtos especificos, com va
riagdes em tamanho, atura de mesa,
comprimento, lado de descarga, tipo
do produto transportado (cana intei-
ra ou picada), condicdes das estra-
das, etc. “A Guerra tem um proces-
so de customizacdo para atender a
cada cliente”, afirma a supervisora
de marketing.

A Randon, que atende todo o mer-
cado de implementos rodovidrios para
cana-de-agUcar, com semi-reboques
(cana inteira, cana picada), base de

Melissa, da Guerra: processo de customizagdo para atender a cada cliente

tanques para vinhaca, basculantes, e
carrega-tudo, entre outros, também
investe em customizacdo para fideli-
zar clientes. “Nos adequamos a logis-
tica interna de cada cliente. Mais cur-
to/longo, maior/menor, conforme ter-
reno, plataforma de esmagamento. E
todos os outros atributos, desenvolvi-
mento, testes anteriores, padrdes in-
ternacionais de seguranca e durabili-
dade”, diz o diretor comercial Marcos

Zanotti. As perspectivas de elevacdo
nas vendas desses produtos, segundo
ele, sdo de 25% em 2007.

NaAGCO, dona da marca Massey
Ferguson, o crescimento de volume
(em unidades) de tratores de 150 a215
cavalosfoi de mais de 100% no perio-
do de 2006 comparado com 2005, in-
forma o gerente de marketing Rubens
Sandri. “A marca vem desenvolvendo
novas tecnologias e produtos para o
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Entre 2005 e 2006 houve uma elevacdo de 5% nas vendas dos produtos da Valtra para a cana

segmento de cana-de-aglcar, cujos
bons resultados do setor tém sido ve-
rificados nos dltimos dois anos. Dis-
ponibilizamos uma gama de produtos
gue atendem ao segmento, com foco
principal para os modelos 6 cilindros,
com poténcia a partir de 140 cv até
290 cv”, comenta o gerente.

Outra fabricante que esta de olho
na expansdo do setor sucroalcooleiro é
a Semeato, que acaba de lancar um
cultivador de uso na soqueira da cana
crua ou queimada. O equipamento foi
desenvolvido para atender as necessi-
dades técnicas dos produtores e tam-
bém paraatender as necessidades agro-
ndmicas da cultura da cana-de-acUcar.
“Sabe-se que a cultura da cana, como
qualquer outra cultura, tem as suas ne-
cessidades especificas e que também
0s produtores tém formas distintas de
mangjar a cultura. Ouviu-se os produ-
tores, suas idéias, sugestdes e princi-
palmente suas necessidades para entéo
desenvolver a maguina, pois, sdo eles
guevivemodiaa-diadalavoura. A méa
quina pode aplicar até quatro produtos
em umaunicaoperacao: fertilizantegra-
nulado, produtos fitossanitarios na for-
ma liquida e ainda dois produtos mi-
crogranulados distintos’, descreve o
engenheiro agronomo Eduardo Copet-
ti, gerente de desenvolvimento de pro-
duto da fabricante.

Como a empresa esta entrando no
mercado da cana agora, ainda ndo tem
nimeros consolidados. No entanto, o
executivo do grupo mostra-se empol-
gado com a demanda pelo novo pro-
duto. “A mecanizacdo da cultura da
cana-de-aclicar ndo € uma tendéncia,
mas sim umarealidade. A faltade mé&o-

o Y 'f,.-"'__ , Bl e

de-obra e as exigéncias legais estéo
fazendo com que cada vez mais as
méquinas ganhem mais espago hacul-
tura da cana. A busca constante por
altas produtividades faz com que ain-
dustria desenvolva equipamentos tec-
nologicamente mais eficientes’, sinte-
tiza o gerente.

Os produtos especificos que a Val-
tra oferece para os canaviais sdo tra-
tores de rodas e os de esteira de bor-
racha, sendo este dltimo um perfil de
trator que apenasaValtracomercializa.
Robustez, simplicidade operacional e
baixo custo de manutencdo definem as
magquinas, segundo o gerente de pro-
duto da companhia, Arci Mendes. En-
tre 2005 e 2006 houve uma elevacdo
de 5% nas vendas desses produtos e a
empresa espera manter-se N0 Mesmo
patamar neste ano, informa o gerente.
Animados com a expansdo do setor
sucroal cooleiro, a companhiatraba ha
na evolucdo da linha que atende aos
canaviais. “A tendéncia para essa érea
€ de mecanizagdo completa
das operagdes agrico-
las’, prevé Mendes. &
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Mdquinas do
[

comeg¢o ao fim
As maquinas estao presentes na

canaemtodasasetapasdepro-
ducao, do plantio a colheita, pas-
sando pelo preparo do solo, tratos
culturais, aplicacéo de defensivos,
carregamento etransporte. Inclusi-
Ve no que existe de mais avancado
em tecnologia para a atividade: a
agricultura de precisdo. “ A grande
tendéncia é mesmo o plantio meca-
nizado, no qual a plantadora pos-
sui um sistema de posicionamento
(GPS) que orienta a operacédo de
colheita, tambémcomo uso de GPS
e confeccionando mapas de produ-
tividade e variabilidade para rea-
lizacdo de uma adubacdo diferen-
ciada, ou sgja, onde se produz me-
nos coloca-se mais adubo e vice-
versa”, explica professor Tomaz
Caetano Ripoli, da Esalq-USP.

O conceito de sistemas meca-
nizados abrange tratores, planta-
doras, colhedoras, veiculos de
transbordo (carretinha puxada pelo
trator), entre outros. Ha também
uma série de produtos que com-
pdem o Sstema de Agricultura de
Precisdo. Sio ferramentas que in-
cluem, por exemplo, o Sstema de
Posicionamento por Satélite (GPS),
uma forma de georeferenciar otra-
balho da maquina — o que ha de
mais moderno na area. Todas as
empresas que fornecem maquinas
€ equipamentos para 0s canaviais
estdo atentas a essa tendéncia e
animadas com os resultados posi-
tivos dos Ultimos anos decorrentes
do processo de expansdo do setor
sucroal cooleiro.
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Desafios para che

A producdo do mais tradicional prato Oagricultor_'?dsqn Jose Priotto
— - - produz feijéo ha 20 anos. Bem

dos brasileiros enfrenta um periodo de dificuldades

ele investe em tecnologia e procura

informado sobre a atividade,
desde o0 campo até o mercado. Em importantes regides | aperfeicoar alavouraacadasafra. Este
. ano, Priotto esta desanimado com a
produtoras, os agricultores enfrentam problemas sua plantacio no municipio de Castro,

; ; no Parand, Estado que mais produz
com o clima e com os baixos pregos feij0 no Bras]. Enquanto as planta

¢Oes de soja e milho tiveram um bom
, _ desenvolvimento e ata nas cotacdes,
d;ieg'esg) asg‘r‘;er:ﬁ:sc'gm a leguminosa sofreu com 0 excesso
' de chuva e tem precos que muitas ve-
zes ndo cobrem os custos de produ-
¢ao. Osgraostém baixaqualidade pelo
™, excesso de umidade e algumas varie-
dades de feijdo de cor apresentam
escurecimento. A oferta maior e
ademandaenfraguecidatam-
bém colaboraram para a
reducdo nas cotagles. “Se
pudéssemos saber antes o
gue iria acontecer, teriamos
B plantado so milho”, lamen-
by ta o produtor.
Segundo €ele, a

Denise Saueressig
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gar a nossa VIESA

saca de 60 quilos da variedade Juriti
mantém valores entre R$ 35 e R$ 40
(ndmeros da segunda quinzena de
margo), enguanto a variedade Pérola
tem preco em torno de R$ 50. O cus-
to médio da saca é avaliado em R$ 50
na regido. “Assim fica dificil fechar
as contas, ainda mais quando o pro-
dutor tem gastos com outros itens,
como o aluguel da terra, por exem-
plo”, assinala Priotto, lembrando que
No ano passado a saca do gréo atingiu
valores em torno de R$ 90. O momen-
to negativo do mercado provocainde-
finic&o quanto a safrado préximo ano.
“A tendéncia é de que vamos plantar
menos’, deduz.

Assim como a maioria dos produ-
tores da regido, no centro-sul parana-
ense, Priotto ampliou a area plantada
com feijdo. Os 70 hectares cultivados
nasua propriedade no ano passado pas-
saram a 100 hectares nesta safra. A
motivacao veio dos resultados positi-
vos em 2006, quando o clima foi fa
voravel e os precos compensadores.
“ Antigamente, um dos limitantes para
o plantio do feijéo eraa oferta de méo-
de-obra para o trabalho na colheita,
mas hoje, com o avango da mecaniza-
¢a0, isso ndo existe mais. SO na nos-
sa regido, nesta safra, o plantio au-
mentou em torno de 50%”, destaca o
agricultor.

TECNOLOGIA DE APLICACAO

Visite nosso estande na Agrishow 2007
www.rigran.com.br

No municipio de Unai, maior pro-
dutor de feijdo de Minas Gerais, 0s
agricultores também estdo desconten-
tes. “A chuvaque normalmente cai em
margo, este ano chegou em fevereiro
e atrapalhou a colheita da safra das
aguas. Além da perda na qualidade,
houve perdafisicaem torno de 10% a
15% da producdo”, cita o produtor
José Amado Noivo, que também é di-
retor do Sindicato dos Produtores
Rurais de Unai. Segundo €le, do total
dos gréos col hidos, cerca de 50% teve
aqualidade prejudicada pela umidade.
Noivo, que plantou 300 hectares na
safra das &guas, tem 12 mil sacas es-
tocadas porque faltam compradores na




regido. “O feijdo é uma merca-
doria muito visual e agora, em
funcéo da chuva, o gréo do cari-
oca esta manchado e acabargjei-
tado pelo mercado. Sei que vou
acabar vendendo aos poucos, por
um prego mais baixo, porque pre-
Ciso pagar as contas’, completa.

Nos ultimos anos, os produ-
tores de Unai se especializaram
na producédo de feijéo, que € a
principal atividade econébmicado
municipio. Este ano, na primeira
safra, foram plantados 19,5 mil
hectares com a cultura, de acor-
do com dados da Emater/MG. As
propriedades locais também tém
como caracteristica o perfil tec-
nolégico especializado, com a
expansao das areas plantadas com
sistemadeirrigacdo por pivo cen-
tral. “Em condi¢des normais, o
feijdo é maisrentavel que asojae
0 produtor vem investindo cada
vez mais para conseguir bons re-
sultados com a culturd’, declara
0 produtor mineiro.

Na lavoura e na panela o
anotodo— Ofeijdo quetodos osdias
chega a mesa de milhdes de brasilei-
ros tem origem em trés diferentes sa-
fras todos os anos. A primeira e prin-
cipal delas, é a safra das aguas, a
segunda é a da seca ou safrinha, e a
terceira corresponde ao plantio de ou-
tono/inverno. “O Brasil inteiro esta
aprendendo a plantar feijdo e aevolu-
¢do datecnologia faz com que o gréo
possa ser colhido com a mesma ma
guina usada na soja, com pequenas
adaptacdes’, analisa José Noivo.

Osagricultores mais especializados
reservam &reas e conseguem fazer as
tréssafrasdefeijdo. Produtoresde soja
por exceléncia costumam cultivar o
gréo apenas na safra de outono/inver-
no. “A terceirasafraatingiu umagrande
importancia econémica, porque tem
gerado oferta num periodo de entres-
safra de outras culturas, representan-
do umaalternativainteressante deren-
da para o agricultor”, constata o
engenheiro agrénomo Marco Anténio
Lollato, pesquisador do Instituto Agro-
ndémico do Parana (lapar).

A CompanhiaNaciona de Abaste-
cimento (Conab) calcula o plantio de
576,3 mil hectares de feijéo no Parana

Agricultor Edson Priotto, do Parana, lamenta a perda
de qualidade causada pela chuva

nas trés safras deste ano. A &rea é pra-
ticamente igual a que foi semeada no
periodo 2005/2006. A producdo é es-
timadaem 821,3 mil toneladas, umin-
cremento de 10,5%. Essa previsdo, no
entanto, ndo considera as perdas re-
gistradas nas Ultimas semanas, ja que
o levantamento foi realizado antes de
mar¢o. O Departamento de Economia
Rural (Deral) da SecretariadaAgricul-
turado Estado informaque aareaplan-
tada nas segunda e terceira safras de-
vem apresentar, respectivamente,
reducdo de 29,4% e 34,6% em com-
paragdo com o ano passado. Em todo
o Pais, a leguminosa deve ocupar
4,276 milhdes de hectares em 2006/
2007. A producédo, segundo a Conab,
serade 3,578 milhdesdetoneladas, um
crescimento de 3,1% em comparacao
a 2005/2006.

Cultivado em praticamente todo o
Brasil, o feijdo revela diferentes reali-
dades produtivas de acordo com are-
gido. Enquanto em é&reas do Centro-
Oeste o rendimento da lavoura chega
a 2,2 mil quilos por hectare, no Nor-
deste algumas produtividadesficamem
apenas 400 quilos por hectare. Tanta
diferenca manteve o rendimento mé-

dio do Pais em 822 quilos por
hectare na safra 2005/2006.

Culturatradiciona em proprie-
dades familiares, a leguminosa
hoje também tem espago em
grandes areas irrigadas com sis-
temas de pivd central, onde o
cultivo intensivo requer maiores
investimentos em manejo e insu-
mos. “Essas éreas irrigadas al-
cancam os melhores rendimen-
tos. Alguns produtores chegam
a produzir até 60 sacas por hec-
tare, mas a produtividade média
dalavourairrigada fica entre 45
e 50 sacas por hectare em pro-
priedades de Estados como Mi-
nas Gerais, Sdo Paulo, Goiés e
Bahia’, enumera o engenheiro
agrénomo Alcido Elenor Wander,
pesquisador da Embrapa Arroz e
Feijdo.

O especidista aderta para os
cuidados nesse tipo de sistema.
O controle rigoroso da &gua e
dos demaisinsumos é fundamen-
tal para garantir rentabilidade ao
cultivo irrigado, que pode che-
gar a custar até R$ 70 para a saca do
feijdo carioca. “Algumas vezes, valea
pena produzir um pouco Menos para
n&o encarecer demais alavoura’, con-
clui Wander.

A importancia da semente — Se
todos os produtores utilizassem se-
mentes de qualidade e certificadas na
lavoura, aprodutividade do feijo bra-
sileiro poderiadobrar. A questéo € que
muitos agricultores utilizam as semen-
tes proprias, reservadas por eles mes-
MOS € que nem sempre apresentam as
melhores condicdes fitossanitarias.
“Freglientemente percebemos semen-
tes com sérios problemas de virose e
de baixo vigor produtivo”, conta o
agrénomo da Embrapa.

Hoje, sdo conhecidas 249 doencas
gue atingem o feijdo, informa L ollato,
do lapar. Desse total, 70% sfo trans-
mitidas por problemas na semente.
“Esseéomaior gargalo técnico dacul-
tura. O Brasil precisa de um programa
sério de producdo de semente de fei-
jéo, e esse programa precisa contar
com 0 apoio do governo, da cadeia
produtiva e dos agricultores, que de-
vem ter consciéncia de que ndo po-
dem plantar um produto contamina-

Mércio Sompo
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do”, enfatiza o especiaista.

O lapar produz a semente ba
sica que é repassada aos produto-
res de semente que, por sua vez,
elaboram o material certificado que
sera comercializado entre os agri-
cultores. Tambhém no Parang, a
Cooperativa Castrolanda, em Cas-
tro, iniciou no ano passado um
programa de producéo de semen-
tes entre os seus associados. A
parceria proposta pela cooperati-
va prevé que os agricultores des-
tinem de 10% a 20% da érea para
a producgéo de feij&o-semente,
mediantecontrato. A intencéo, aém
de incentivar 0 uso de material de
gualidade na lavoura, é proporci-
onar uma aternativa de renda aos
associados, que terdo um ganho
extra com a venda da semente.

Alternativas para o merca-

do — Em épocas de superoferta e pre-
¢os baixos, surge o desafio: qual a sa-
ida para movimentar o mercado e
melhorar aremuneracdo ao agricultor?

maior parte do cultivo brasileiro,
ndo tem aceitagdo entre 0s con-
sumidores estrangeiros. Os pou-
COS carregamentos gque saem do
Pais tém como destino colbnias
brasileiras no exterior.

O mercado externo pedefeijbes
diferenciados, como o branco, por
exemplo. E um dos caminhos para
chegar a esse consumidor é redire-
cionar a produco, incentivando a
migragdo de produtores para ou-
trasvariedades. “ A pesquisajatem
200 variedades dos mais diversos
tipos, alguns sdo exportaveis, mas
ainda ndo ha quantidade suficien-
te para expandir o plantio”, acen-
tua Marcelo Liders, analista da
Correpar e presidente do Conse-
Ilho de Administragéo do Instituto
Brasileiro do Feijdo e Legumes
Secos (Ibrafe). “Por meio do ins-
tituto e da Cémara Setorial da Cadeia
Produtivado Feijao, quefoi criadano
ano passado, estamos preparando o
caminho para que o agricultor receba

Edino Ferreira da Slva

Lollato, do lapar, diz que o Brasil necessita de um

programa sério de producdo de sementes

Os especialistas tém pelo menos uma
alternativa: exportar o gréo. A possibi-
lidade, no entanto, esbarra no fato de
gueofeijao carioca, queresponde pela

Lancer Multiuso 10.000/12.000

Apto para diversas tarefas, distribuicao
calcdario, adubacao pré-plantio e de
cobertura até 36 m, gracas a sua
esteira de borracha, sua bitola
regulavel e uso de prolongador de
altura. Maiores detalhes com o
revendedor de sua preferéncia.

& Jan

Implementos Agricolas Jan S.A
Fone - 054 3332 1744

decom@jan.com.br
CEP:99470-000 Nao-Me-Toque-RS



FEIJAO

orientagdo e al cance mais competitivi-
dade com a cultura’, define Liders.
Se o trabalho junto ao produtor cami-
nhar como esperado, 0 especialista
acredita que, daqui a cinco anos, o
perfil do setor ja pode estar bem dife-
rente. “E, em dez anos, pode mudar
ainda mais”’, ressalta.

O primeiro passo em diregdo ao
mercado externo foi dado com o cul-
tivo de variedades como a cranberry
— de fundo bege e listras cor de vinho,
e adark red kidney —identificada pela
coloragéo vermelha fechada. Além da
diversidade de cores, asvariedades séo
graldas, quase o dobro do feijdo cari-
oquinha. Alguns embarques ja foram
realizados pela empresa paranaense
Notamil Alimentos, que vende o gréo
para compradores de diferentes pai-
ses do mundo todo.

Enquanto as exportaces apenas
engatinham, internamente, o Governo
intervém no mercado para provocar a
reacdo dos precos ao produtor, por
meio de medidas como o Prémio para
Escoamento de Produto (PEP) e as
Aquisi¢tesdo Governo Federal (AGF).
“Osleildes de PEP tém impedido que-
das maisviolentas no feijéo preto”, diz
L Uders. Na segunda quinzena de mar-
O, 0s pregos da saca de 60 quilosdo
feijdo carioca variaram entre R$ 35
e R$ 50 no Parang, onde alguns lo-
tes foram comercializados por até
R$ 30. Em Minas Gerais, 0s valo-
res, nessa mesma época, ficaram
entre R$ 28 e R$ 35. O preco mini-
mo estipulado pelo Governo paraa
saca de 60 quilos é de R$ 47.

Para o0 pesquisador Lollato, es-
pecialmente o pequeno produtor
carece de mais apoio oficial parao
cultivo dofeijdo. “Muitasvezesfal-
tafinanciamento paraesse agricul-
tor. Também acho que os leilGes
representam uma boa ferramenta,
mas gue nem sempre é usada no
momento certo”, avalia. O merce-
do é indefinido para as proximas
semanas. Alguns analistas apostam
em leves reacOes para 0 més de
abril. Mesmo assim, deve ser le-
vado em conta que a partir da se-
gundaquinzenadeste més, ganham
forca os trabalhos de colheita das

Wander, da Embrapa, defende a maior organizacio da cadeia produtiva e diz que o
produtor precisa avaliar bem os custos da lavoura

vai depender do volume e daqualida-
de dos gréos que serdo colhidos.
Saude no prato — Nutricionis-
tas e especialistas que trabalham com
a cadeia produtiva sdo ferrenhos de-
fensores do consumo do feijdo entre
apopulacdo. Nunca é demais lembrar
gue aleguminosa é ricaem ferro, pro-
teinas e vitaminas do complexo B. O
feijao também é um alimento funci-
onal, que tem alta concentracdo de
fibras soluveis, que ajudam a redu-

zir os niveis de colesterol e de agu-
car no sangue.

Apesar das muitas discussdes
sobre o tema, ha sinais de que o con-
sumo no Brasil se mantém pratica-
mente estavel nos dltimos anos. A
estimativa € de que a média fique
entre 19 quilos e 19,5 quilos por pes-
soa ao ano. “Ha uma tendéncia de
melhora, com dois quilosamais em
comparagdo com 0s nimeros de seis
anos atras’, afirma Lollato.

O andlista Marcelo Liders per-
cebe que o consumidor esta mais
consciente em relagdo aos habitos
alimentares saudéveis. “O cana de
venda também mudou nos Ultimos
dez anos. Antes, o feijdo era con-
sumido em casa, mas agora, quase
todos os restaurantes dos shoppin-
gs tém o alimento no cardépio”,
observa.

A EmbrapaArroz e Feijéo quer
incentivar o consumo dos dois
produtos através de uma campa-
nha entre a populagdo. O material
de divulgagéo foi confeccionado,
mas o periodo de elei¢bes no ano
passado e o0s custos do projeto
acabaram retardando o langamen-
to da campanha. “Queremos or-
ganizar melhor a cadeia produti-
va, até porque, se 0 consumo
nacional permanecer 0 mesmo e
se as exportagfes ndo deslancha-
rem, dificilmente vai ocorrer au-
mento do plantio no Pais’, salienta
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Francisco Lins

Lavoura brasileira é cultivada em trés diferentes

lavouras da safra da seca. A partir _ e _
safras em praticamente todo o territorio nacional

dai, o comportamento dos precos

0 pesquisador Alcido Wander, da
Embrapa. =
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Lideres ruralistas
encaminham propostas
ao Governo Federal
para resolver problema
da perda de rentabilidade

No campo

uscar soluges para o endivida:
mento virou rotina para as lide-
rangas rurais nos Ultimos anos.
O sator avdia formas de resolver o pro-
blema que afeta seriamente a renda da
atividade no campo. Nofina do méspas-
sado, a Comisséo Naciona do Endivida-
mento da Confederacdo daAgriculturae
Pecuariado Brasil (CNA) eaborou uma
proposta unificada para a questéo. Du-
rante uma reunido, em Brasilia, re-
presentantes de todas as fede-
ragdes de Agricultura dos Es-
tados participaram da formu-
lacéo de um plano de agles
emergenciais e de curto pra
z0. “A CNA, como represen-
tante maior dos setores produ-
tivas, esta tentando solucionar o proble-
ma de renda do produtor, decorrente das
perdas e dividas acumuladas. Nés que-
remos continuar traba hando, gerando di-
visas para o Pais, sem deixar de lado a
rentabilidade, que pode garantir o cresci-
mento da nossa dividade’, frisa o presi-
dente da Comissdo e presidente da Fede-
racéo daAgricultura e Pecu&riado Mato
Groso (Famato), deputado federd Ho-
mero Pereira (PR-MT).

Segundo cédculos da CNA, o0 mon-
tante da divida acumulada ao longo dos
Gltimos 20 anosultrgpassaR$ 110 bilhdes,
decorrentes da Securitizagdo, do Pro-
gramaEspecia de Saneamento deAti-

oy

vos (Pesa), do Programa de Revitdiza
¢ao de Cooperativas de Producéo Agro-
pecuéria (Recoop), do Programa Nacio-
nal de Fortalecimento daAgriculturaFa
miliar (Pronaf), do endividamentodo Nor-
degte, do Fundo de Defesa da Economia
Cafedra (Funcafé) e do endividamento
privado. Na opini&o de Pereira, as nego-
ciagbes com o0 Governo Federd aconte-
cem a cada ano, porque o problema néo
se resolve no curto prazo. “ Continuare-
mas assm enguanto ndo houver umare-
composicao da renda do produtor. Esse
problemano Brasil se arrasta porque néo
temos subsidios’, considera
O setor de gréos acumula
cerca de R$ 20 hilhdes em
dividas vencidas e a vencer
até o fina do ano. Déficit
oriundo de investimentos em
€equi pamentos, maguinas agri-
colas e tecnologias. Cerca de
40% desse montante esta cen-
trdizado em Mato Grosso. O pro-
blema, no entanto, ndo se restringe ao
segmento de gréos. O cenario mostra-se
mais grave e afeta também a suinocultu-
ra, rizicultura, cafeicultura e triticultura.
“A perda de renda acumulada ao longo
de trés safras ndo serd amortizada na re-
cuperacdo do prego de umasafra, a2006/
07, que gpesar de boaprodutividade edo
- aumento no prego internaciona veri-
ficados em agumas commaodities,

\

néo fazem frente ao cAmbio desvaloriza
do’, dienta Pereira.

Documento—A reunidoredizadana
CNA gerou uma sfrie de sugestoes para
aresolucdo do endividamento rurd. Are-
dacdo final do documento sera entregue
a0 GovernoFederd. Aidéaéquedesga
um guia na elaboracdo de uma politica
definitiva parao problema

As medidas foram divididas em dois
€iX0s. emergenciais e de curto prazo. No
primeiro, os agricultores ponderaram a
necessi dade de reedequacéo dastaxas de
juros contratuais proporciona aTJLP, a

prorrogacao do prazo paraadesio na
renegociagdo para os programas em
vigénciaaé 30 dejulho préximo; e
areadequacio do spreadsdo Ban-
co Naciond de Desenvolvimento
Econbmico e Socid (BNDES) e
agentes financeiros. Entre os
gpontamentos para a proposta em
curto prazo, destacam-se o desen-
volvimento de aco de renegociacéo das
dividas trandferidas para o Tesouro Na-
ciond e de protecéo contralel de execu-
¢80. A CNA aindavai redizar um estudo
econdmico sobre o endividamento rural.
Os produtores acreditam que os varios
planos econdmicos e troca de moedas
tém forte influéncia no volumoso esto-
que do déficit agricola, assm como tive-
ram no financiamento habitaciond, que
foi corrigido.
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Picapes que rodam

Qual a picape é a sua cara?

\Vocé desga uma 4x4 ou 4x2? A diesdl, bicombustivel ou GNV?

Cabine simples ou dupla? A seguir, uma descricao e consideractes detalhadas

dos principais modelos do mercado

uito se fala no desenvolvi-
mento da economia e tam-
bém se as montadoras con-
seguem aumentar os investimentos e
emplacar vendas. Afinal, a realidade
daeconomiabrasileiraé o baixo cres-
cimento (o PIB cresceu 2,9% em

Ranger

Gustavo Hoffmann
gustavo@agranja.com

2006), o cambio super valorizado (o
gueinviabiliza as exportacfes), aalta
tributacdo dos veiculos com IPI,
ICMS, Pis-Cofins, além do custo pre-
videnciario e o FGTS incidente sobre
a mao-de-obra. Contudo, o mercado
automotivo passou em 2006 por um

S-10

momento de crescimento bem acima
do PIB e encara 2007 com ventos a
favor.

Esperamos que os ventos sobre a
agricultura também soprem com cer-
taconstanciaafim de estabilizar o pro-
dutor a curto e médio prazo, deixando

Fotos Divulgagéo

GASOLINA - CS
MOTOR 4l
POTENCIA 150 v
TRANSMISSAO Manual 5 velocidades
CAPACIDADE CARGA 770 kg
CAPACIDADE MAXIMADETRACRO  2.390 kg

PRECO Versdo a gasolina, cabine

simples, tem o prego

DIESEL - CD

4l MOTOR

163 v POTENCIA

Manual 5 velocidades TRANSMISSAO

1.060 kg CAPACIDADE CARGA

3.050 kg CAPACIDADE MAXIMA DE TRAGAO

Ranger, cabine dupla, PRECO

diesel a partir de

a partir de R$ 48.770,00 R$74.990,00

GASOLINA - CS DIESEL - (D

4l 4l

141 v 140 v

Manual 5 velocidades Manual 5 velocidades
800 kg 1.045 kg

3.270 kg 3.270 kg

$-10 gasolina, cabine
simples, a partir de

S-10 diesel, cabine
dupla, a partir de
R$ 86.718,00

R$ 49.440,00
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acalmariaeacorrente quelevaaderi-
va como aguas passadas.

Escalamos agui um time de pica-
pes top em rusticidade, top em eco-
nomiaetop em conforto. Qual quer que
seja a disponibilidade e o caixa, com
certeza ja existe uma excelente opcéo
para vocé. E, junto as montadoras e
concessionérias o produtor tem con-
dicBes especiais para a compra de sua
caminhonete, além de poder obter in-
formagdes nos sites das montadoras
ou na rede de concessionarias.

Vocé quer uma4x4 ou 4x2? A die-
sel? Ou bicombustivel? GNV ? Cabine
simples ou dupla? Com mais ou me-
nos poténcia? Maior ou menor capa-
cidade de carga? Faca a sua opcao!

Ford Ranger — Caminhonete de
layout delinhastradicionais, confidvel

Ford F-250

e com baixo custo de manutencéo,
hoje é of erecidanas versdes cabine du-
pla ou simples, motorizagdo a diesel
com 162 cv (4x2 ou 4x4) ou a gasoli-
na com 150 cv (4x2).

Muitos produtores tém usado a
cabine dupla peladuplaaptidao, lazer
etrabaho. Veiculo deportemédio, tem
pouco mais de cinco metros de com-
primento por dois metros de largura.

As op¢bes mais conhecidas sdo a
XLSagasolinadx2eaXLS/XLT/LTD
4x4 adiesal.

O motor diesel Powerstroke 3.0
eletronic (injetora eletrénica de
combustivel) tem fama de excelente
poténcia e baixo consumo de com-
bustivel.

A montadora também esta ofere-
cendo a picape preparada com o kit

GNV de quinta geracdo, com motor
2.3, e cilindro de gés natural de 25
m?, gque da uma autonomia média de
225km.

Chevrolet S-10 — Picape forneci-
da com opcOes de motor diesel e ga-
solina (flexfuell), cabinesimplesou du-
pla, 4x4 e 4x2, também assume o
posto das picapes de linhas externas
tradicionais e avancadas tecnologias
aplicadas ao motor e suspensdo, bus-
cando conforto e durabilidade.

A versdo agasolinaganhou forcae
desempenho com o motor 2.4, hoje
com tecnologia Flex Power. A politica
de prego paraaversao € bem definida.
A S-10 élider de vendas no segmento
picapes médias ha 12 anos consecuti-
VOS.

Ja o motor 2.8, turbo diesel, se-

Troller Pantanal

(S 4 X 4 DIESEL

MOTOR 4l

POTENCIA 203 v

TRANSMISSAQ Manual 5 velocidades
CAPACIDADE CARGA 1.165 kg

CAPACIDADE MAXIMA DE TRACAO 5.500 kg

F-250 cabine
simples 4x4 a partir

PRECO

de R$ 95.000,00

DIESEL CS 4 X 2

MOTOR
POTENCIA

TRANSMISSAQ

CAPACIDADE CARGA
CAPACIDADE MAXIMA DE TRAGAO
PRECO

4l

163 v

Manual 5 velocidades

1.260 kg

N/E

Preco — Pantanal Light Duty
4x2 a partir

de R$ 67.000,00
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an Frontier

e T
N oa S Y 5
h ;

MOTOR 4l

POTENCIA 140 ov

TRANSMISSAQ Manual 5 velocidades
CAPACIDADE CARGA 1.000 kg

CAPACIDADE MAXIMADETRAGRO N /E

PRECO

Cabine simples
a partir de

R$ 68.860,00

guindo a tecnologia do modelo tam-
bém ganhou injetora eletronica de
combustivel, garantindo melhor
performance, mais poténcia e econo-
mia com menor emissdo de poluen-
tes.

Destacam-se na versdo 2007 novo
acabamento interior, nova suspensao
e 0 sistema antideslizante das rodas
traseiras, chamado Trac-Look.

Ford F-250 — Seasuaexigénciaé
maior capacidade de carga, a F-250
2007 é uma bela opcdo. Com motor
3.9 turbo intercooler desenvolve 209
cv de poténcia. A bomba injetora ele-
trénica faz com que a cabine simples
rode 8,5 km com um litro de diesel
nacidade e 12 km por litro naestrada
vazia. Baixo consumo que impressio-
na, pois o peso do veiculo éalto, com-
provando que a engenharia da Ford
acertou arelagdo cambio/motor. Bai-
xaemissdo de poluentes e grande tan-
gue sdo outras qualidades da F-250.
Comodidade é a opcao 4x4 oferecida
na F-250, sgja na terra como no as-

MOTOR
POTENCIA

TRANSMISSAO

CAPACIDADE CARGA
CAPACIDADE MAXIMA DE TRAGAO
PRECO

Cabine dupla
a partir de
R$ 78.760,00

falto. Modelo cabine simples ou du-
pla esta disponivel em oito cores di-
ferentes.

Troller Pantanal — Picape produ-
zida pela Troller, hoje subsidiaria da
Ford, a Pantanal € uma picape versa
til. Fornecida com tracéo 4x2 e 4x4,
usa 0 motor diesel ja consagrado de
alta poténcia e economia MWM - In-
ternacional NGD 3.0 com alimentagéo
eletronica de combustivel, desenvol-
ve 163 cv de poténcia. Disponivel so-
mente com cabine simples em dez co-
res diferentes para sua escolha.

A grande diferenca da Pantana é
gue o comprador pode solicitar as ca-
racteristicas que lhe convém, tais
como carroceria, tipo de tragdo, equi-
pamentos e capacidade de carga.

Na versdo de série a cacamba tem
2,6 metros, com capacidade de 1,5
toneladas, diregdo hidréulica e vidros
elétricos, entre outros itens.

Nissan Frontier — A Frontier da
Nissan evolui também com a injecéo

Fotos Divulgagéo

4l

141 v

Manual 5 marchas ou automdtico 4
1.050 kg

2.200 kg

A partir de R$ 83.990,00, tracdo nas
quatro rodas, motor diesel de 141CV

eletronica de combustivel, a Frontier
esta disponivel nas versdes com ca-
bine simples e dupla, com motoriza-
réo adiesel, 2.8 com 140 cv. Cambio
de cinco velocidades, tragdo 4x4 ou
4x2. A picape esta disponivel em seis
cores diferentes.

A cabine ssimples tem lugares para
dois ocupantes e capacidade de carga
para 1.000 quilos. Linhas externas ar-
rojadas e para-lamas com acabamen-
to em pléstico no entorno comp&em
um conjunto visual agressivo e ao
mesmo tempo harmonioso.

Mitsubishi L-200 Outdoor — Vi-
sual arrojado, rodas de ligaleve, con-
junto bicolor, lataria em uma cor,
para-choque e para-lamas em outra.
Estas sdo as caracteristicas fortes da
L-200.

Todas as versdes da L-200 apre-
sentam motor a diesel e tragdo 4x4,
com motor turbo intercooler, cuja po-
ténciaminimaé 121 cv e maxima 141
cv. A L-200 esta disponivel também
com cambio automatico para versies
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TECNOLOGIA

Toyota Hilux

MOTOR 4l

POTENCIA 163 v

TRANSMISSAQ Manual 5 velocidades ou automdtico 4
CAPACIDADE CARGA 1.025 kg

CAPACIDADE MAXIMADETRAGRO  3.200 kg

PRECO

Cabine dupla
a partir de

R$ 83.726,00

mais luxuosas.

Toyota Hilux — Picape com de-
sign moderno, a Hilux foi desenvol-
vida da parte interna para a externa,
com énfase no conforto do motoris-
ta e dos demais passageiros. Motori-
zacdo a diesel com poténcias que va-
riam de 102 cv (modelo 2.5) e 163
(3.0) e versdes 4x4 e 4x2, com op-
coes de cdmbio manual de cinco ve-
locidades e automatico.

O motor 3.0 tem a caracteristica
gue combina ainjecado direta de com-
bustivel com o sistema Cammon Rail,
gue proporciona desempenho e eco-
nomia com baixa emisséo de poluen-
tes.

Dodge Ram — O motorista se sen-
te o general da cavalaria na Dodge
Ram. Trezentos e trinta cavalos de
forca a um Unico s6 comando (330
cv a 3.500 rpm - rotagBes por minu-
to). Veiculo classificado como pica-
pes grandes, tem arrojo tanto no vi-
sual como nas dimensdes.

Itens de série como cambio auto-

HILUX DIESEL 4 X 4 (D 3.0

MOTOR

POTENCIA

TRANSMISSAQ

CAPACIDADE CARGA
CAPACIDADE MAXIMA DE TRACAQ
Cabine simples PRECO
a partir de

R$ 70.726,00

matico de quatro velocidades com ala-
vanca na direcdo, além de tragdo nas
quatro rodas, sdo diferenciais desta
magquina.

Para aqueles produtores que quei-
ram se utilizar da picape para tracéo
dereboques, aqui vai um dado impres-
sionante; capacidade detracdo de quase
seis toneladas.

Amplo espaco interno e conforto
ao rodar s@o outras caracteristicas
fortes do veiculo, que é oferecido nas
versdes cabine simples ou dupla.

Pneus — Aconselha-se ao produtor
checar as caracteristicas dos pneus da
picape no momento da compra. No
mercado existem pneus com caracte-
ristica do piso onde vocé mais roda,
como por exemplo 50% asfalto, 50%
terra/lbarro, ou 100% terralbarro. En-
tre outras variagdes, certifique-se e
faca a escolha certa para seu tipo de
piso. O veiculo tera melhor desempenho
€ economia, com uma maximizagdo do
uso da picape e com reflexos positivos.
Ou sga, minimizando os desgastes cai-

Fotos Divulgagéo

RAM 4X4 (D
6.l

330 v

Automtico 4 veloc.
1.000 kg

Prox. 6 ton.

Ram cabine simples
a partir de

Ram cabine dupla
a partir de
R$ 137.000,00

R$ 99.000,00

xa/motor/cardam/diferencial, além de
todos os componentes da suspensao.

E verifiquetambém acdibragem dos
pneus. Geralmente fixado na colunada
porta do motorista, um adesivo infor-
ma corretamente a pressao a ser utili-
zada conforme a medida do pneu e a
guantidade de carga. Caso o veiculo
n&o possua o adesivo, consulte 0 ma-
nual do proprietario.

Na producéo deste material, foi
possivel concluir que nas picapes mé-
dias movidas a gasolina e flexfuell —
com vendas expressivas em 2006 e
inicio de 2007 — ndo existe apossihili-
dade de tracdo nas quatro rodas.

A opcdo 4x4 sO é oferecida com
motor a diesel, elevando o prego em
mais ou menos 30%. Ou sgja, ai pode
estar uma faixa de consumidores a
serem atendidos. =

* Qs pregos divulgados sdo mera
referéncia e podem sofrer alteracéo
em fungdo do mercado.

* A ficha técnica refere-se a um model o,
ndo necessariamente ao precificado.
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Irga lanca duas

NOVAS CULTIVARES

Irga 423 e Irga 424 ja estardo no mercado

na proxima safra

Mariana Bastos
mariana@agranja.com

lancamento de duas novas cul-

tivares de arroz foi a atracdo

do tradiciona dia-de-campo no
Ingtituto Riograndense do Arroz (Irga),
em marco, na Estaco Experimental em
Cachodrinha/RS. Um dos maiores even-
tos do setor no Brasil reuniu cercade 1,4
mil produtores de Santa Catarina, Para
na, S&o Paulo, Goids, Brasilia, Urugua,
Argentina e Paragua, que conferiram os
lancamentos, as técnicas de adubacéo e
0 manegjo integrado, entre outras ativida:
des. O evento teve a presenga da gover-
nadora galicha Yeda Crusius; do secreté
rioestadua daAgriculturaeAbastecimen-
to, Jodo Carlos Machado; do secretaio
extraordinario delrrigagéo e Usos Mlti-
plos da Agua, Rogério Porto; da secreta
riade Meio Ambiente, VeraCdlegaro; e,
do presidente do Irga, Mauricio Fischer.

O presidente do Irga explicou a dife-
renca de caracteristicas entre as novas
cultivares do cered. A Irga 423 é de dta
producéo, indicada para todo o Estado,
deportebaixo eciclo curto, eaquaidade
do gréo é observada tanto na culindria
quanto no seu visud. A principad vanta-
gem é a ressténcia a doengas como a
brusone, que causa perdas significativas.
A cultivar Irga424 também éresigentea
doencas, porém édeciclomédio eéindi-
cada para regifes que sofrem maisvaria
¢Oesclimaticas. “ Assementesestardo dis-
ponibilizadas aos produtores ja na proxi-
ma safrd’, anunciou Fischer.

A governadoraYeda Crusiuslembrou
gue a base da economia galicha procede
da agricultura. “O Irga é o precursor da
sustentabilidade da cultura do arroz no
RS, afirmou. E Yedalangou um desdfio:
quer que o Estado a cance sete mil quilos
por hectare de produtividade em quatro
anos. A governadora também declarou
que dara continuidade aos projetos de-

senvolvidos pelo Irga.

Marreco de Pequim — No evento
também foi gpresentado um projeto ini-
ciado no litora norte galicho com o uso
de Marreco de Pequim na lavoura. O
chefe do escritdrio de Torres do Irga,
Vicente de Oliveira Machado, esclarece
gue O projeto comegou No Municipio
como umaalternativa parapequenospro-
prietarios no combate ao arroz verme-
Iho. Segundo e, o marreco tem vida (il
de cinco meses, e deve ser colocado na
lavoura com 30 dias de idade para dimi-
nar caramujos, uma praga para a planta-
¢80. Machado conta que, para seter uma
idéiadosresultados, foi feito um monito-
ramento, e se observou que em 24 horas
0s marrecos comeram 100 gréos de ar-
roz vermelho, 20 larvas e 20 caramujos.
Também congtatou o crescimento do ni-
mero de marrecos. Um dos motivos para
0 aumento é o baixo custo datecnologia
O produtor n&o precisa comprar herbici-
da e nem instticida, e 0 mangio do solo
fica diferenciado. O lucro esta também

na possibilidade de abater e processar o
Mmarreco com as mesmas maguinas utili-
zadas para outras aves.

Para confirmar estas vantagens, o
produtor de Torres Jairo Luiz dos Santos
revelou que utilizaanovatécnicanosseus
85 hectares de arroz pré-germinado. “ Eu
reduzi em até 50% o uso de maquina/
horalhectare”, declarou. Mas derta so-
bre um detalheimportante: paramanter a
sustentabilidade, ele ndo usa em toda a
areapara evitar que as maguinas atolem.
Santos avdiaque areducdo de custo esta
nadguaqueutilizado rioMampituba, que
divide Torres/RS de Passo de Torres/SC,
ou da chuva. O produtor concluiu que
sua produtividade aumentou em 20%. &

Fotos: Mariana Bastos

Santos reduziu em 50% 0 uso
de maquina/hora/hectare no uso da
nova técnica
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Pneus: com

ou sem CAMARA?

Junto com os pneus radiais surgiu a tecnologia

do pneu sem camara, os chamados “ tubeless” .

Mas nos tratores as vantagens dos pneus sem camaras

nao estao ainda muito claras

José Fernando Schlosser

Doutor Professor Titular de Mecanizagdo Agricola da Universidade Federal de Santa Maria/RS

S pneus agricolas que equi-
pam os tratores e colhedoras
sd0 pecgas de borracha, com
agarradeiras na banda de contato com
0 solo. Séo flexiveis e geralmente con-
tém uma camara de ar e &gua que 0s
mantém inflados. As pressdes internas
podem variar, em solo agricola entre
0s 60 e os 160 quilopascal (kPa). E
muito importante estabelecer uma
pressdo internaadequadado pneu, pois
guando é excessiva, pode provocar au-
mento do patinamento, diminuindo a
resisténcia ao rolamento, aumentando
também a presséo na area de apoio, o
gue pode provocar compactacdo do
solo. Quando éinsuficiente, provocam
maiores perdas por resisténcia ao ro-
lamento, mas provoca uma melhor in-
terac@o entre o pneu e a superficie,
ocasionado menor patinamento, mas
também maior desgaste da banda.
Até 1930 os tratores agricolas uti-
lizaram rodas deferro com garras, sen-
do, é 16gico, bastante limitante o seu
uso em caminhos permanentes. Em
1932, quase trinta anos depois do au-
tomovel, a companhiaAllis-Chalmers
introduzia comercialmente o pneu de
borracha no trator modelo Universal.
Em 1937 a metade dos tratores co-
mercializados no mundo ja utilizava
pneus de borracha. Pode-se conside-

schlosse@ccr.ufsm.br

Decifre seu pneu
Pneu 650/65 R 38 142 A8 Tubeless

650 - Largura da se¢éo do pneu, em milimetros
65 — Perfil ou indice de rela¢do de forma (I = Altura/Largura)

R —Tipo de construcéo da carcaga

38 -Diametro daroda, em polegadas
142 —indice de carga (tabela)

A8 — Cédigo de velocidade (tabela)

*Quando o pneu ndo necessita de cAmara de ar, aparece a designacéo tubeless

rar que a introducdo dos pneus agri-
colas de borracha foi uma das con-
quistas tecnol6gicas juntamente com
o motor Diesel e o sistema Ferguson
de engate em trés pontos. Foram mui-
tos anos para que esta tecnologia pu-
desse ser postaem pratica, assim como

desde a invencdo do pneu radial, em
1948, atéautilizagdo naEuropae EUA,
nosanos 70, tecnologiaestaque apres-
sd0 dos custos e outras razbes impe-
diram a sua implantago até agora no
Brasl.

Anos ou décadas hoje nos parecem

Fotos Divulgacédo
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muito para o desenvolvimento do pneu,
mas desde 1888 quando se equipou o
primeiro automével com pneu de bor-
racha e este ndo passava dos mil qui-
|dmetros de duragdo, até 1907, quan-
do os pneus ja duravam mais de 10
mil quilémetros, até osdiasatuaisonde
a duragdo pode superar facilmente os
50 mil quildmetros, se desenvolveram
estudos de muito valor para outras
maguinas como o trator. A principio o
homem pensou que com um veiculo
adaptado as condic¢des do terreno, este
poderia ser mantido na sua condicéo
natural, mas com o passar do tempo,
acumulando fracassos, concluiu-se
gue 0 mais prético seria pavimentar o
terreno e diminuir o rendimento fora
de estrada (off-road) do veiculo. Mas
na agricultura isto ndo é possivel e 0
veiculo continuou a ser desenvolvido
paraas condicdes naturais. Neste pon-
to comegaram a se distanciar as posi-
¢Oes entre os técnicos que trabalha-
vam na industria de tratores e a dos
automoveis.

A indicag8o de dimensdo dos pneus
é feita internacionalmente por nime-
ros gravados na lateral do pneu, que
indicam alargurae o didmetro de cada
um dos modelos. Com a introdugdo
de novas formas de pneus e rodas, au-
mento do nimero de opgdes por es-
pecificacdo e a ampla utilizagcdo de
pneus radiais na Europa e EUA, se
ampliou a nomenclatura, chegando a
atual, resultante dadisseminacéo e ado-
¢30 do Sistema Internacional de Uni-
dades de Medida,
apareceu a mais
nova designacéo.

Os pneus po-
dem ser diagonais
ou radiais. As van-
tagens do pneu de
carcaca radial sdo
0S seguintes. uma
significativa dimi-
nuicdo na resistén-
ciaaorolamento em
face de que a ban-
da de apoio é mais
rigida que a banda
lateral e os pneus
adaptam-se as ru-
gosidades do terre-
no sem modificar
tanto o contato

A indicagdo de dimensdo dos pneus é
feita internacionalmente por ndmeros
gravados na lateral do pneu, que
indicam a largura e o didametro

com o solo. Entre
todas as vantagens,
se destaca uma em
especial, de que nes-
tetipo de pneu seau-
mentou a capacida-
de de carga manten-
do a mesma pressao
interna.

A adocado dos
pneus radiais em
substituicdo aos dia
gonais, a chamada
“radializacdo” no
Brasil, ocorreu nos
anos 70 para os au-
tomdéveisde passeio.
Nos anos 80 em ca-
minhdes e 6nibus,
mas ainda ndo ocor-
reu nostratores. Re-
conhece-se um pe-
gueno uso de pneus
radiais em méaguinas
agricolas. Ocorre
gue os ganhos deste
tipo de pnevu, téo vi-
siveis em automo-
veis, ndo apresenta
tantas vantagens nos
tratores. O uso des-
ta forma construtiva
de pneu € maior na
Europa, onde se verifica a plena ado-
¢do (mais de 90% dos tratores novos)
e menos nos Estados Unidos. A razéo
disto é porque na agricultura européia
se utiliza com maior intensidade o
transporte por estra-
da, enquanto nos Es-
tados Unidos o trator
éutilizado maisinter-
namente nas lavou-
ras, Como ocorre no
Brasil.

Sem camara —
Junto com os pneus
radiais apareceu a
tecnologia do pneu
sem camara, o0s cha-
mados “tubeless”.
Embora os pneus
sem camara sejam
muito comuns e bas-
tante utilizados em
automoveis, nos tra-
tores as suas vanta-
gens ndo estdo ainda

Schlosser: “Nos tratores agricolas, a diminuigdo de peso néo é
vantagem, ao contrario, trator leve ndo tem capacidade de
transformar o torque do motor em forga de tracdo e patina muito”

muito claras. Nos automoveis, os mai-
ores beneficios sdo a diminuicéo do
custo e do peso e a capacidade de per-
der com menos rapidez o ar interno,
guando houver algum orificio, o que
permite tempo para 0 motorista dar-
se conta da perda de pressdo e deslo-
car-se a um posto de servicos.

O rodado de um trator em si é for-
mado por duas partes bem distintas. A
parte metdlica é formada por um dis-
co e um aro. O disco é a parte que se
une aroda e pode ser planaou conica,
servindo paraasvariagOesdebitolane-
cessdrias para os diferentes trabalhos
agricolas. Em alguns casos o disco e
0 aro podem estar unidos por solda.
Porém, o mais comum é que estes se-
jam unidos por parafusos e castanhas.
A parteflexivel éformadapelo pneu e
a cAmara. Esta Ultima é o ponto em
gue queriamos salientar neste artigo.

O encaixe entre o pneu (parte fle-
xivel) e o aro (parte metdlica) é feito
por um gjuste relativamente fino, em
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umaparte que se chamata-
ld0. Este é a parte menos
flexivel do pneu, reforcada
por cabos de aco e nylon.
Este gjuste éauxiliado pelo
ar colocado no pneu atra
vés da camara nos pneus
em gue esta é presente e
pelo préprio ar em um sis-
tema com excelente veda
Ca0 NOS pneus sem cama-
ra.

Neste sentido € impor-
tante que os pneus estejam
carregados com uma pres-
s80 superior a uma “pres-
s80 minima’, pois em caso
contrério poderd haver um
movimento relativo entreas
duaspartes. Eisto ndo édificil de ocor-
rer, pois o torque desenvolvido pelo
motor € multiplicado na transmisséo
(caixadevelocidades, diferencial ere-
ducéo final) chegando a valores altos
no eixo onde estdacopladaaroda. N&o
devemos esquecer que em marchas
baixas avel ocidade diminui e o torque
aumenta na mesma proporcao e este é
o fator que provoca este giro, princi-
palmente em condigdes extremas de
altas forgas de tragdo, solos firmes e
de baixo patinamento.

A c@marade ar € um tubo circular
fechado fabricado em borracha flexi-
vel que deve ter algumas propriedades
como: baixa porosidade e capacidade
de reter a pressdo do ar interior, gus-
tando-se ao volume inter-
no do pneu. O material uti-
lizado para a construcéo
das camarasde ar €0 Bu-
tylo, que tem melhores
caracteristicas de veda-
¢do que a borracha natu-
ra — um tanto porosa, o
gue provocariaperdas de
ar. A camara possui uma
vélvula com rosca nor-
malizada, que tem afun-
¢do dereter 0 ar no inte-
rior. Esta valvula geral-
mente é recoberta por
borracha e pode ser co-
locada em posigdes incli-
nadas para favorecer a
operacdo de manutencéo
de verificagdo de pressio
interna. A vélvula dos

Os borracheiros que trabalham com pneus de tratores e colheitadeiras,
maiores e mais rigidos que os de automdveis, encontram algumas

dificuldades para a montagem, principalmente.

pneus sem camara € dotada de flan-
ges gque se prendem ao aro e gjusta-se
por meio de porcas que pressionam
peguenos discos de borracha, o que
faz a vedag&o.

Lastro com agua — Nos tratores
agricolas, a diminuicéo de peso néo é
vantagem, ao contrario, trator leve ndo
tem capacidade de transformar o tor-
gue do motor em forca de tragdo e
patina muito. Quanto ao custo ainda
faltam dados préaticos, mas as experi-
éncias européias sdo bastante positi-
vas justificando a adocéo desta tecno-
logia. Outrosinconvenientes relatados
por especialistas é com relagdo ao uso
de lastro hidréulico, a &gua no pneu.
No caso do pneu possuir camara esta

aguaficarestrita ao espa-

¢o interno da cémara. No
caso do pneu sem cama-
ra, esta entra em contato
direto com a parte meta-
lica provocando oxida-
¢80 do aro, 0 que pode
ser minimizado pelaadi-
¢ao de substancias qui-
micas a dgua. Uma so-
lucdo célcica cloridrica
é suficiente paraneutra-
lizar osproblemasde oxi-
dacdo do aro e melhorar
a vedagdo do pneu.
Esta mistura deve ser
adicionada a agua e nun-
ca o contrario — agua a
mistura, pois isto pode
provocar 0 aquecimento
instantaneo pela reacéo

guimica exotérmica. A
solucdo deve ser deixé-la
esfriando até ser coloca
da no interior do pneu.
Paraisto, geralmente uti-
liza-se umapequenabom-
ba manual. Outra dificul-
dade adiciona atribuida
aos pneus sem camara é
a entrada de solo entre o
taldo e o0 aro quando a
presséo baixa. O pneu
esta murchando e o ope-
rador ndo se da conta,
pois esta perda de ar é
mais lenta.

Finamente, é impor-
tante salientar a questéo
da montagem e desmon-
tagem dos pneus “tubeless’. Os bor-
racheiros que trabalham com pneus de
tratores e colheitadeiras, maiores e
maisrigidos que osde automoveis, en-
contram algumas dificuldades para a
montagem, principalmente. Quando o
pneu tem camara, esta se encarrega
de gjustar o tal@o ao aro, distribuindo
a carga e expandindo-se de uma ma-
neira uniforme.

Quando o pneu ndo tem camara o
ar escapa e 0 pneu tem que ser movi-
mentado de forma que o tal&o “toque”
de maneira completa no aro, quando
isto acontece, a montagem do pneu
podeterminar facilmente. Alguns mon-
tadores utilizam artificios como a co-
locagdo de umacorda, fazendo umtor-
niquete na banda de rodagem do pneu
e obrigando a que o tal&o toque o aro.
Estasdificuldades sGo maioresem fun-
¢80 da dimensdo e, por conseguinte,
do peso dos pneus agricolas de tragéo
utilizados em tratores e colhedoras. E
fundamental a utilizagdo de uma subs-
téncia vedante entre as partes que se
unem, o taldo e o aro.

Salientando-se as vantagens dos
pneus sem camara, facilmente distin-
guimosamaior durabilidade eafacili-
dade em realizar os consertos de fu-
ros. Para reparar um furo, basta colo-
car um material de preenchimento e
derreté-lo a quente ou introduzi-lo,
mesmo a frio. Em termos de utiliza-
¢80, 0S pneus sem camara tém a ca-
pacidade de trabalhar com as mesmas
pressdes internas que 0s Seus equiva
lentes com camara. B

Fotos Divulgagéo
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Feira de astral e

negocios ELEVADOS

\olume de vendas do evento

de Nao-Me-Toque/RS foi quase

trés vezes maior que o da

edicao do ano passado g

Leandro Mariani Mittmann
leandro@agranja.com

ada melhor que umafeirares-
N peitéavel para se aferir a tem-
peraturado momento e, sobre-
tudo, do futuro imediato do agrone-
gécio. A oitava edicdo da Expodireto
Cotrijal, um dos mais importantes
eventos do género do Pais, redlizada
na segunda semana de marco, deu a
idéia clara de que a retomada do setor
€ uma realidade em curso. A feira de
N&o-Me-Toque/RS, teve um volume
de negdcios 190% superior a edicéo
de um ano atrés, época em que o Es-
tado amargava a terceira estiagem
consecutiva. As vendas bateram em
R$ 145 milhdes, e o publico visitante
foi de 131.700 pessoas, 9% amais que
no ano anterior. Mais do que nime-
ros, 0 que se observou no evento pro-
movido pela Cotrijal foi o alto-astral e
otimismo de produtores e expositores,
sentimentos que tinham deixado o par-
gue e — as lavouras galichas — ha al-
guns anos.

Em meio a feira, o presidente da
Cotrijal, Nei César Méanica, ja come-
morava que em apenas um dia e meio
do evento o volume comercializado ja
era maior que toda a edi¢cdo do ano
anterior. Mais do que isso, destacou,
70% das aquisicOes dos produtores
eram feitas com recursos proprios.
“lsso demonstra que com boa safra e
bons precos o produtor tem condi¢des

L]
et

de fazer bons negécios’, deduziu M&
nica. O dirigente admitiu que os nu-
meros de 2004 ndo seriam igualados,
mas que 2007 sera um “divisor de
aguas’ entre a fase de crise paraade
prosperidade. Entre as diversas atra
¢Oes da feira, Ménica também desta-
cou as possibilidades que o biodiesel
tem despertado na agricultura. “E o

-
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gue se discute no mundo hoje. E a
cooperativaprecisaestar inseridanesta
proposta’, avaliou.

A governadora galcha Yeda Cru-
Sius aproveitou o evento para anunci-
ar um fundo de apoio a producdo de
agroenergia. “Fundo que vai buscar as
fontes necessarias para 0 maior dos
saltos, que no atual ciclo brasileiro nos
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oitava edicdo da Expodireto

Caotrijal foi marcada por umapar-
ceria inustada: Federacdo da Agri-
culturado Rio Grande do Qul (Farsul)
e Federacdo dos Trabalhadores na
Agricultura no Estado do RS (Fetag).
A convite da Farsul, a Fetag ocupou
uma sala no amplo estande do Sstema
Farsul, que ainda abrigou a Casa Ru-
ral, o Sehraeeo Senar. O presidenteda
Farsul, Carlos Sperotto (foto), revelou
gue convidou o presidente da Fetag,
Elton Weber, que ‘ prontamente acei-
tou’. “No Consglho (do Scbrae) tra-
balhamos juntos, por que néo traba-
Iharmosjuntosagui?’ , questiona Soe-
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Manica: com boa safra e bons pregos, o
produtor consegue fazer bons negécios

possamos dar, que € a bioenergia. Por-
tanto, na semana que vem, terminada
a festa da exposicéo, nds vamos cha-
méa-los para apresentar 0 projeto que
serd levado ao conhecimento do go-
verno federal para se buscar os recur-
S0s necessarios’, justificou a gover-
nadora. “O governo do Estado parti-
cipa como ator, como ativista, deste
gue é o grande salto brasileiro, mas
que agui tem o seu modelo e seu or-
gulho”. m
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lecnologia para mercado competitivo em frutas e hortalicas

ted 322 ] maio de 2007

Pawilhio 2 da Festa da Uva - Caxias do Sul - RS |

Farsul e Fetag juntas

rotto. O local congregou uma Srie de
atividades e encontros promovidos pe-
las entidades do Sstema Farsul. “E a
demonstrac&o de unido, de conjuga-
¢80 de esforgos’ .

Ao avaliar o momento da agricul-
tura, Soerotto considerou a atual safra
como a do inicio do processo de recu-
peracdo. Segundo e, 0 mercado in-
terno et aquecido, maso“ ddlar imo-
ral prgudica’. “ O que podemos fa-
zer estamos fazendo” , ressaltou o di-
rigente. Conformeele, o residuo acu-
mulado do endividamento da agri-
cultura gaticha nos ltimos anos € de
R$ 8,3 bilhdes.

2° Shopping Rural
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EXPOAGRO AFUBRA

A DI VERS
cOomo foc

Evento direcionado
especialmente a pequena
propriedade rural em
Rio Pardo/RS recebeu
45 mil vistantes

Divulgacao

ercade 45 mil visitantes pres-
tigiaram a sétima edi¢do da
Expoagro Afubra, feira reali-
zadaentre o final de fevereiro einicio
de marco em Rio Pardo/RS. Com a
presenca de mais de 250 exposito-
res, o evento direcionado especial-
mente a pequena propriedade rural
recebeu visitas de autoridades e li-
derancgas de 6rgaos publicos, enti-
dades, associagbes, universidades,
escolas técnicas e empresas ligadas
ao setor do agronegécio.
“Registramos nosso profundo
agradecimento aos produtores que
nos visitaram e a todos aqueles que
nos auxiliaram afazer dasétimaedi-
¢80 da Expoagro Afubra uma feira
de alta qualidade”, afirmou o presi-
dente da Associagdo dos Fumicul-
tores do Brasil (Afubra), Marcilio
Drescher. ‘* A variedade de atracbes
voltadas a diversificacdo, somado
aosinvestimentosfeitos nainfra-es-
trutura e ao apoio recebido dos nos-

SOs parceiros e expositores, tradu-
zem o grande sucesso de mais esta

edicdo da feira’, disse o coordena-
dor do evento, engenheiro Marco
Anténio Dornelles.

A Expoagro 2007 também se
transformou no palco da primeira
interiorizacdo da Secretaria Estadu-
al deAgriculturaeAbastecimento do
Rio Grande do Sul, liderada pelo se-
cretério Jodo Carlos Fagundes Ma-
chado. Além disso, uma mostra de
experimentos diversos, através de
lavouras demonstrativas, e de méa-
guinas e implementos agricolas tam-
bém teve grande destaque, quase
tudo enfatizando adiversificagéo de
atividades. A edicéo enfatizou abio-
energia, a producdo de alcool, Ole-
os combustiveis (girassol), buscan-
do a descoberta de novas fontes de
geracdo de energia.

Crédito — Além das linhas de
crédito oficiais, o Banco do Brasil,
Sicredi e Banrisul ofereceram linhas

Agricultura de Precisio

Pulverizagao | Mapeamento
Levantamento de as

Distribuigho de Fertilizantes & Calcario

All CE&oMP

de recursos proéprios para facilitar
a realizagdo de negdcios durante a
feira. Segundo o gerente de Contas
Paulo Giannichini, o Banco do Bra-
sil encaminhou um total de 173 pe-
didos de financiamentos, registran-
do um volume de negécios superior
a R$ 3,060 milhges. “Os nimeros
mostram uma evolucéo positiva do
evento, e revela que as pessoas se-
guem investindo na agricultura”,
constatou. A maior parte dos finan-
ciamentos foram encaminhados via
Pronaf, com taxas de 3% ao ano
tanto para maquinas e implementos
assim como para a aquisi¢ao de ani-
mais.

Para o Sicredi tambhém foi posi-
tivaa participacéo nafeira. Confor-
me César Augusto Schmidt, a insti-
tuicao recebeu 62 propostas de finan-
ciamentos, num total de R$ 940 mil,
valor quase 50% superior aos ne-
gocios fechados na edi¢do 2006. “ O
balanco do evento foi muito positi-
vo, apesar da cautela do produtor
em investir apds dois anos segui-
dos de seca’, ressaltou. “A feira
vem crescendo a olhos vistos, ndo
s6 na estrutura fisica mas também
na participacéo de publico e expo-
sitores e nas soluges e alternati-
vas apresentadas aos produtores’,
avaliou o supervisor de Crédito Ru-
ral do Banrisul, Décio Arruda. “A
feira proporciona o crescimento da
parceria com o produtor e serve
para alinhavar negd6cios que vao
acontecendo durante todo o decor-
rer do ano”. &
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dos precos, do aumento da produtivi-
mulo de entulhos nos cantos ou em-
0 SOL Rural, uma parceria da em-
Olho naQualidade, que pregaaapli-

O proj éto-pi loto do SOL Rural foi
Schreiner, formada pelo agricultor
contaque “ ganhou maistempo” apos
propriedade é fotografada, cujasima-
baixa em raz&o dos precos ruins dos

AGRICULTURA FAMILIAR
Leandro Mariani Mittmann
leandro@agranja.com
dade ou producgdo. Muitas vezes é
possivel ter um olhar diferente so-
baixo de arvores e assim por diante.
Esta é a proposta de programas de
presa fumageira Souza Cruz com o
Servigo Nacional de Aprendizagem
cagdo dos 5 S — descarte, organiza-
¢ao, ordem, limpeza e higiene, pala-
desenvolvido nacomunidade de Ma-
t&o do Cagador, em Rio Negro/PR, e
Cléaudio, a esposa Rosangel a, e os fi-
lhos Ariane e Claudio Armando. De-
deixar tudo organizado e no seu de-
vido lugar. E ndo ficafacil descobrir
gens sao comparadas as feitas apods
a implementacdo do programa. Ro-
produtos, mas que o astral mudou
radicalmente com o embelezamento

mudanga de astral na agricul-
tura ndo precisa ser conse-
p a ra guéncia apenas da melhoria
bre a propriedade mesmo em tem-
posdificeis. Principalmente seapro-
priedade em questéo estiver bonita,
limpa, organizada, com cada equipa-
mento em seu devido lugar, sem acU-
gualidade de vida no campo como o
Seguranca, Organizag&o e Limpeza,
Rural (Senar) paranaense. O SOL
Rural é baseado no conhecido De
vras que em japonés comegam com
aletra“s’
reuniu 18 familias integradas a em-
presa fumageira. Uma delas foi a
pois do curso, tudo ficou diferente
na propriedade deles. O produtor
0 que mudou para melhor, visto que
antes do processo de organizagéo a
; sangela reconhece que a familia en-
] ¥ = contrava-se num ano com animo em
. Claudio Schreiner diz que ganhou mais e orgarli zaceo da Fasa € arredores'
tempo apds as mudangas E nao foram_so 0_5 §chre| ner que
i W melhoraram a disposi¢éo para o tra-
- ABRIL 2007
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Meio ambiente .

balho e a vida ap6s o SOL. O agré-
nomo Nilson Engels, o instrutor do
Senar que trabalhou com as familias
do projeto de Rio Negro, descreve a
satisfacdo dos participantes apds o
curso, apesar das desconfiangas ini-
ciais. “No comeco eles estavam
‘meio assim’. Tem resisténcia, mas
estamos preparados para isso”, ex-
plica Engels. Depois do curso, reve-
la, os participantes lamentavam por
nao ter introduzido antes aquelas
mudancas em suas propriedades.
“Eles falam com outro &nimo. Para
elesénovavida Viraquase umafes-
ta’, conta o agronomo, também en-
tusiasmado.

O curso é dividido em trés eta-
pas, cada qual de quatro horas de pa-
lestras e discussdes. Além de mais
duas horas de visita a propriedade de
cadafamilia participante. Na primei-
rafase, € abordada a importancia da
limpeza, do descarte e da higiene da
propriedade e de seu entorno, inclu-
indo-se todas as construgdes. “ O pro-
dutor guarda muito entulho. Tudo
fica baguncado”, descreve Engels.
Depois de 15 dias ocorre a etapa se-
guinte. Na segunda, a discussao € so-
bre 0 mercado e a importancia de se
gerar um produto de qualidade para
atendé-1o. “O mercado hoje estamais
exigente. O consumidor tem mais al-
ternativas’, adverte Engels. “ O dife-
rencial vai ser a qualidade do produ-
to. E essa visdo tem que passar para
0 produtor. Ele precisa perceber que
0 mercado exige isso”.

— A Ultima etapa é
dedicada ao meio
ambiente e as suas
implicagdes na pro-
ducéo agricola. “O
gue fazer hoje para
preservar a questéo
ambiental? O meio
ambiente é parceiro e
nao um entrave no
processo produtivo”,
explica o agrénomo.
Neste modulo, o
foco sado préticas
conservacionistas
como o plantio dire-
to na palha, as ma-
tas ciliares, a aplica-
¢ao corretade defen-
sivos e assim por di-
ante.

Afinal, produzir e a0 mesmo tem-
po preservar 0 meio-ambiente pode-
r4 oferecer vantagens competitivas
no mercado ao agricultor. Além, é
claro, de aumentar as produtividades
da propriedade, como no caso do
cultivo em plantio direto. Estas sdo
as trés etapas do SOL Rural, quein-
tegra um programa muito mais am-
plo, o Excelénciaem Qualidade, que
procura aprofundar os conceitos de
gualidade na producdo de fumo no
Pais.

A verdade é que as mudancas dei-
xam a propriedade muito mais boni-
ta, 0 que representa uma injecdo de
estimulo no produtor e na sua fami-
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Rosangela revela que o astral se elevou, mesmo com 0s

lia. Engels esclarece que muitos en-
tendem que casa caprichada é “coi-
sa pra cidade”. “O melhor lugar do
mundo € a nossa morada’, passa a
mensagem aos agricultores. “Eles se
sentem valorizados”. Mais do que
deixar acasabonita, o agricultor gera
um produto de qualidade e limpo,
tudo o que a empresa deseja— e exi-
ge. “As mudangas estao muito rapi-
das. A globalizagdo éisso ai; 0 mun-
do é excludente”, alertao agronomo.
“A empresa ndo quer saber. O pro-
dutor ruim vai ficar de fora. Ele pre-
cisa ser mais ativo”. Pelo raciocinio
de Engels, afamilia Schreiner estara
“dentro” por muito tempo. =
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EDUARDO ALMEIDA REIS

GERENTES do BB

uando vejo o sufoco por que

passam todos os gerentes dos

bancos no Brasil, ndo somen-
te os do BB, como os de outros estabe-
lecimentos — familias sequiestradas, fi-
Ilhos mantidos como reféns, bombas
amarradas na cintura e outros crimes
inconcebivels nos paises civilizados —
ndo posso deixar de me lembrar dos
gerentes do Banco do Brasil nos anos
em que fui cliente de suas agéncias.

Claro que ndo posso julgar todos os
gerentes, que sempre foram milhares,
pelos cinco ou seis que conheci de per-
to. Mas posso falar dos que conheci,
como cliente e amigo, para atestar que
procuravam gjudar a clientela, sem in-
teresses outros além de socorrer os cli-
entes eventua mente enrascados. E de-
fender o banco em que trabalhavam.
Foi assm comigo; foi assim com uma
porcdo de produtores de nossa regido.

Um deles era o tipo do Homem dos
Sete Instrumentos:. criador de coelhos,
produtor de leite, corretor de seguros,
professor de ciéncias contébeis, con-
tador, advogado, autor e ator de teatro
amador, aindatinhaumalojademéveis
e eletrodomésticos, no tempo em que
era possivel concorrer com as grandes
do ramo.

Ocupado em seus muitos negdcios
— mais divertidos do que vender me-
sas, cadeiras, geladeiras e televisores —
deixou aloja por conta de um parente,
homem de inteira confianga, que logo
serevelariao maior vendedor do mun-
do. Algja, queantesvendiauns 30 tele-
visores por més, passou a vender 300.
O parente s se preocupava com a en-
tregaimediata do aparelho, sem tomar
conhecimento da ficha cadastral do
comprador. Como resultado da histo-
ria, em trés meses 90% daclientela es-
tavainadimplenteeodono daloja, que-
brado.

Certa noite, quando estava em seu
ecritério as voltas com uma pilha de
titulos protestados, sem saber como
sair da enrascada, meu amigo foi sur-
preendido pela visitade um cavaheiro
desconhecido: “Meu nome é fulano de

tal. Sou 0 novo gerente do Banco do
Brasil. Me disseram que vocé é hones-
to e trabalhador, mas esta enrolado.
Estou aqui paraver como é que agente
pode tirar vocé da enrascadd’.

Parece mentira, ndo €? Pois foi a
mais pura verdade. Em um ano, o Ho-
mem dos Sete Instrumentos tinha sai-
do do buraco, pagou tudo que devia,
recomp6s sua vida agrocomercial, vol-
tou a fazer teatro. E o0 gerente ndo pe-
diu um tostéo: ndo querianadaaém de
gjudar um cliente bem referido, que
atravessava periodo muito dificil.

Comigo aconteceu coisa parecida,
num momento em que as fazendas va
liam, digamos, US$ 300 mil, e o fazen-
deiro devia o dobro. Apesar das divi-
das, continuel tocando o barco, filhas
no colégio da cidade, trés automoveis,
cinco charutinhos por dia, uisgues, li-
cores — que ninguém € de ferro.

Se andasse descalco, bebesse ca-
chaca e fumasse cigarros de palha,
matriculando as meninas na escolinha
rural, continuaria devendo os olhos da
cara. muito mais do que o valor das
fazendas e do gado. Portanto, optei pela
vida de classe média e fui empurrando
as dividas com a barriga, tentando pa-
gar os sdarios em dia, com o luxo de
um televisor colorido naguela roga e
naquel e tempo.

Passava os dias na agéncia do BB
empinando papagai osde custeio, racdo,
limpezade pastos, comprade gado. Era
fiel depositario deminhasvacas. Atingi
a perfeicdo no diaem que pretendi com-
prar, ajuros subsidiados, um motor die-
sdl estacionario (havialinhaespecid de
crédito) parainstalar naperuaVeraneio.
Confessei meu plano ao gerente: no
diaem que afiscalizagéo baixasse na
fazenda, encontraria a camioneta pa-
rada no estabulo. Portanto, com o
motor esta-
cionério, ou,
guando me-
nos, estacio-
nado.

Umdiag o
fiscal doCré-

dito Rural, tomando café |4 no apen-
dre, diante de um pasto limpo a cacum-
bu, perguntou: “ Todaafazendaestalim-
pa assim?’. Diante de nds, havia um
pastinho de 10 hectares, limpissimo,
mas 0 meu financiamento exigialimpe-
za dos 500 hectares das duas fazen-
das.

Confessei honestamente — tenho
rasgos de honestidade — que ainda ha
via 490 hectares para limpar. E o fis-
cal, meu saudoso amigo, perguntou:
“Vocé promete que vai limpar?’. Pro-
meti. Ele atestou que a fazenda estava
limpa e eu fui, correndo, tomar dinhei-
ro noutro banco para pagar a turma de
20 homens, que trouxe de Minas para
limpar os outros pastos.

Pior aconteceu no proprio gabinete
da geréncia, quando o titular do cargo
me chamou: “A proposito daquele em-
préstimo assim, assm...”. “Venceu?’
perguntel assustado. O bom gerente
explicou: “Vencido esta hé dois anos,
mas eu agoratenho inspetor naagéncia
€ ndo posso continuar segurando”.

Fiquei sem saida. Era dinheiro a
beca, quantia que ndo podia ser quitada
pela venda de dois automdveis e 20
vacas, providéncias de emergéncia que
adotei uma por¢do de vezes, mas 0 ge-
rentejatinhapensado nasolucdo: “Vocé
toma o dinheiro na carteira comercial,
com aval de sua mulher, paga o em-
préstimo vencido, o inspetor vai-se
embora e agente daum jeito paravocé
pagar apromissdriadaqui a90dias. Em
Ultimo caso, reformo integralmente”.

Assim se fez, assm foi tudo pago.
Vivi muitos anos, criei minhas filhas,
fume meus charutinhos, escrevi meus
livrinhos. N&o fossem os gerentes do
BB, euteriaexplodido naquela épocae
os leitoresd' A Granja ficariam livres
das minhas crénicas mensais. &

Portanto, optei pela vida de classe média e fui
empurrando as dividas com a barriga, tentando pagar

os salarios em dia, com o luxo de um televisor colorido
naquela roga e naquele tempo
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NOTICIAS DA ARGENTINA

SUPERCOLHEITA a vista

Na contram&o de uma producdo estimada em 90 milhdes de toneladas para
esta safra, a infraestrutura viaria e a capacidade de armazenagem crescem em
menor ritmo. Segundo os dados da Oficina Nacional de Controle Comercial
Agropecudrio (Oncca), esta Ultima estéa em torno dos 58 milhdes de toneladas,
das quais 15 milhdes de toneladas estéo instaladas em fazendas e o resto se
divide em locais como cooperativas, fébricas e moinhos. Outras 18 milhdes de
toneladas ainda correspondem aos silos-bolsa. Mesmo assim, os exportadores
e as industrias ampliaram suas capacidades, 0 que ndo € acompanhado pelo
Estado em investimentos em obras vidrias. A complicagdo mais severa diante

CHACRA'
Trigo

Continua a controvérsia em torno
dos precos do cereal. Enquanto o Go-
Verno pressiona os exportadores para
gue ndo paguem acima de determina-
do valor, também planeja compensar
parcialmente os produtores, gerando
mecanismos de dificil aplicagdo que
desvirtuam o mercado.

desta nova colheita recorde pode partir da greve dos caminhoneiros decretada
no comego de marco. O cdculo é de um fluxo de 7 mil caminhdes di&rios na
zona de Up River durante a época de colheita. Quando 0os mesmos estdo dispo-
niveis, a autorizacdo por parte dos exportadores para a descarga das mercado-
rias faz com que muitos caminhdes fiquem ao lado do caminho esperando seu
turno para a descarga. Soma-se a isso a decisdo dos transportadores de realizar
uma medida de for¢a por tempo indeterminado para que sgja respeitado o prego
do traslado de gréos durante todo o ano. De qualquer forma, mesmo que o
problema seja solucionado em breve, seus efeitos serdo sentidos na fluidez com
gue a colheita chegara aos portos.

[ ]
Soja

Tudo indica que esta safraseraum
novo recorde histérico de 45 milhdes
de toneladas. As chuvas do comego
de marco reforcaram a possibilidade
da obtencéo de um rendimento médio
de 2.830 quilos por hectare. As davi-
das se relacionam com o desempenho
da colheita num ano de El Nifio, no
qual muitos se preparam para enfren-
tar as dificuldades geradas por possi-
vels excessos hidricos.

Leite

Ganhos provenientes das maiores
retencOes de soja e de um acordo com
a industria permitiram que os produ-
tores de leite recebessem entre 5 e 6
centavos de pesos por litro de leite,
alcancando uma situagéo de rentabili-
dade similar a do ano passado.
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PRECOS em alta

Quase encerradas as exportagdes,
os pregos do gado, longe de baixar,
mostram uma tendéncia ascendente,
afastada cada vez mais dos pregos su-
geridos. Cabe recordar que o Gover-
no fez circular umalistade precospara
0 gado arrematado no principal mer-
cado concentrador do pais, e que pres-
siona para que esta determinacdo seja
cumprida. Ha poucos animais termi-
nados, o clima ndo ajuda, os confina-
mentos estdo trabal hando com 20% de
sua capacidade normal e a suplemen-
tacdo alimentar se reduz ao minimo.
Margo é 0 més em que retornariam as

vendas para a Rissia e no qual as do-
nas-de-casa voltam a encher os refri-
geradores depois das férias. Assim, o
volume dedemandaque o Governotira
do mercado limitando as exportactes
€ devolvido pelo lado da demanda in-
terna, que cresce a0 compasso do au-
mento do PIB, da massa salarial e do
crédito ao consumo, entre outros es-
timulos. Os pregos do gado em pé to-
maram um nivel muito razoavel. O
problema é a desconfianga nos movi-
mentos do Governo, disposto a fazer
qualquer coisa para manter os valores
vargjistas sem maiores mudangas.

Voando ALTO

De acordo com o Servigo Nacional
de Sanidade e Qualidade Agroalimentar
(Senasa), em janeiro, foram registra-
das exportacdes de carnes frescas, pro-
cessadas e subprodutos aviarios num
total de 10.321 toneladase US$ 11,112
milhdes, mostrando um incremento de
10% em volume e de 5% em divisas,
em relagdo ao mesmo periodo de 2006.
Dotota dosembarques, as exportacdes
decarnesfrescas—aves inteiras, pei-
to, coxa, entre outras — somaram
6.448 toneladas por um valor de
US$ 7,209 milhdes, com um aumento
de 24% em volume e de 4% em receita.
O Senasaregistrou aindaexportacdesde
carnes processadas de frango num to-
tal de 330 tondladase US$ 983 mil, com
um aumento de 30% em volume e de
44% em receita
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Plantio Direfo na

AGRICULTURA FAMILIAR
paranaense

Maria de Fatima S. Ribeiro, Pesquisadora, lapar, P6lo Regional de Ponta Grossa, fatima_ribeiro@iapar.br /
Dacio Antonio Benassi, Técnico Agricola, lapar, Pélo Regional de Ponta Grossa / Bernard Triomphe, Pesquisador, Inra, Franga /

aregiao subtropical do Brasil,

os agricultores familiares pra-

ticam o plantio direto desde o
inicio da década de 90. Além dos im-
pactos positivos na reducdo da ero-
sd0, as vantagens desse sistema sob
0 ponto de vista dos agricultores re-
side na economia de médo-de-obra e
na reducdo do trabalho arduo. Para
que possa manifestar todo o seu po-
tencial em termos agronémicos, am-
bientais e econdmicos, o0 sistema de
plantio direto € disseminado com base
na supressdo da mobilizagéo do solo,
uso de plantas de cobertura e de ro-
tacOes de culturas.

Na prética, entretanto, encontra-
se na agricultura familiar do munici-
pio de Irati, no Parand, uma diversi-
dade de sistemas que é constituidaem
maior ou menor grau pela combina-
¢a0 desses trés componentes, e que
é funcéo de fatores de ordem edafo-
climatica, econbmicae cognitiva. Este
artigo apresentaal gunsresultados pre-
liminares de um estudo que esta sen-
dorealizado pelo lapar junto a60 agri-
cultores do Territério Irati, cujo ob-
jetivo é identificar, descrever e expli-

Qualidade e tecnol
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Bernard Hubert, Pesquisador, Cirad, Franca

car os diferentes niveis de apropria-
¢do dos componentes do sistema de
plantio direto pel os agricultores fami-
liares daregiéo.

Fatores como a migragéo dos jo-
vens aos centros urbanos, o aumen-
to do acesso a motomecanizagdo, 0
desenvolvimento daagroinduistrialei-
teira, a reducdo das margens de re-
muneracdo do feijdo e 0 aumento das
areas cultivadas com sojae com fumo
levaram ao surgimento de novos sis-
temas de producéo. O sistema Pro-
dutor de Graos Tradicional € o que
mais se aproxima do sistema Produ-
tor Simples de Mercadorias descrito
por Munguia-Payés (1999). As prin-
cipais diferencas residem na possibi-
lidade de uso da motomecanizagdo
associada a tracdo animal. O sistema
Produtor de Gré&os em Transi¢ao uti-
liza a motomecanizagéo, cultiva are-
as maiores e é orientado a producao
de soja, feijdo e/ou milho. Durante o
periodo em que foi realizado o levan-

tamento, em virtude dos altos pregos
da soja, predominava o cultivo dessa
cultura nesses sistemas.

A proporgdo de agricultores re-
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Como espécies de plantas de cobertura, predomina a utilizacéo da
aveia preta e do azevém, em funcéo do precgo e da disponibilidade

Valetadeira VA 40L
AReE . FRTREE B
olenias zam drersas
Fraliaaes COma ra
(NREAZET 08 W,
carmieci e A
ImgEran por poisame
EOlCICH da heos
¢ planks fe

ke d'

agrmesBieracom.be | www.agrmeccom.be

0gia para sua |lavoura render mais

G de um perledn mangs fe
min, bem comn e merece. llorelas
paraLinha feagsesn ¢ Teras Altas

72
Ao




PLANTIO DIRETO

Tabela 1 — Percentual da area total cultivada com plantas de cobertura

de inverno pelos diferentes sistemas de producédo do Territdrio
Irati — safras 2002/2003 e 2003/2004

Sistema de producgéo 2002/2003 2003/2004
Produtor de Gréos Tradicional 58,2% 38,6%
Produtor de Grédos em Transicao 84,1% 82,5%
Produtor de Fumo Especializado 51,2% 52,5%
Produtor de Fumo Diversificado 63,8% 162,2%
Produtor de Leite Especializado 90,9% 100%
Produtor de Leite + Grdos 87,8% ! 61,9%

Fonte : Levantamento de campo, lapar/PSP, 2004

presentativos de sistemas baseados Pelos dados da tabela 2, obser-
na producdo de fumo aumentou sig- | va-se preferéncia dos agricultores
nificativamente nos Ultimos anos, e | pela aveia e pelo azevém. O uso de
caracteriza-se por demandar pouca | vegetacdo esponténeaocorre maisno
area e muitamao-de-obra. Apesar da | sistema Gréos Tradicional e Fumo
utilizag8o intensiva de agrotoxicos, | Especializado.
0s agricultores véem no fumo uma M obiliza¢do do solo — Em 98%
aternativamaisatrativaqueofeijdo. | dos casos, as sementes de plantas
O desenvolvimento de sistemas ba- | de cobertura sdo semeadas alango e
seados na producdo de leite € mais | sdo incorporadas por meio de grade
recente, edatadoinicio dosanos 90. | leve, independente do sistemade pro-
Uso de plantas de cobertura — | ducdo. Esta prética difere do mode-
A tabela 1 mostra que os sistemas | lo técnico disseminado, no qual a
Gréos em Transic8o, Leite Especi- | operacéo deveria ocorrer sem mobi-
alizado e Leite + Gréos apresentam a | lizacdo do solo. Entretanto, o grau
maior propor¢ao detalhescomplan- | de mobilizacdo do solo depende da
tas de cobertura. Para os sistemas ba- | regulagem do angulo de abertura da
seados na producédo de leite, as plan- | grade e da quantidade biomassa pre-
tas de cobertura possuem também | sente no solo. Em geral, entrea co- | havendo diferencas entre os sistemas
funcdo forrageira; o sistema Produ- | Iheitada culturade verdo e o plantio | de produgo. O sistema Produtor de
tor de Graos em Transi¢ao possui | da cultura de inverno, uma grande | Gr&os em Transicd0 € o que mobili-
maior capacidade deinvestimentoem | quantidade de plantas espontaneasse | za menos o solo em relagio aos de-
relacdo aos demais, o que torna pos- | desenvolve nas éreas, associadas a0s | mais sistemas.
sivel a compra de maiores quantida- | restos da cultura precedente. Conclusdes — As informagtes
des de sementes. Dentre o0s 42 esta- Por outro lado, a mobilizagéo do | obtidas a partir deste levantamento
belecimentos que utilizaram plantasde | solo € realizada para atender a ou- | mostram que no existe uma unifor-
cobertura durante as safras 2002/ | tros objetivos dos agricultores. A ta- | midade em termos de préticado plan-
2003 e 2003/2004, em 71% dos ca- | bela 3 indica o percentual da area | tio direto pelos agricultores familia-
sos as sementes foram adquiridas do | cultivada com lavouras anuais nas | res. Ao contrério, os agricultores in-
comércio ou de agricultoresvizinhos. ' quaisn&o ocorre mobilizagéo dosolo, | corporam em maior ou menor grau
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Em 98% dos casos, as sementes de plantas de cobertura sdo
semeadas a lancgo e sdo incorporadas por meio de grade leve

0s componentes do sistema, em fun-
¢ao de fatores de ordem edéfica, eco-
némicae cognitiva. Umaandlise pre-
liminar dessas informagdes nos leva
as seguintes conclusdes e questdes
gque devem ser melhor investiga-
das em uma segunda fase do tra-
balho:

a) Os agricultores investem
nacomprade sementesde plan-
tas de cobertura, mesmo se es-
tas ndo representem um retor-
no econémico direto (com ex-
cecdo para os sistemas ba
seados no leite). Dessa
forma, ha outros
motivos que os le-
vam a essa prética;

b) A despeito
dos esforcos da
pesquisa e da ex-
tensdo em dissemi-

tura, predomina a utilizacdo da aveia
preta e do azevém, em fungdo do pre-

¢o e da disponibilidade no mercado;
¢) Para a maioria dos agricultores,
0 uso de uma semeadora direta e de
plantas de coberturaqualificao
sistera como plantio direto,
mesmo se a mobilizagdo do
solo é eventuamente pra-

ticada;

d) Existe relagéo
entre mobilizagcdo
do solo, culturas,
funcdo do talhao,
tipodesolo, tipode
semeadora, espéci-
es de plantas dani-
nhas e percepgdo
dos agricultores
guanto a compac-
tagdo do solo, de-
vendo haver um

Divulgacao

e,
e
D
=

2003/2004
57,9%
87,4%
46,7%
48,3%
70,4%

87,5%
55

59,5%
54,9%

Fonte: Levantamento de campo, lapar/PSP, 2004
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drea com GPS

Maria de Fatima: além dos impactos
positivos na redugéo da erosdo, o PD
proporciona a economia de méao-de-
obra e a reducédo do trabalho arduo

nar adiversificacdo
de espécies de
plantas de cober-

estudo mais apro-
fundado sobre es-
sas relacles.

endas, cursos
# treinamento.
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ACUCAR E ALCOOL

AGRIBUSINESS

Féabio Ribenich - fabio@safras.com.br

Rentabilidade do dlcool deixa agicar em segundo plano

mercado fisico de aglcar esta bas-

tantetravado desde oinicio do ano,
com poucos negacios efetivados. Mes-
MO assim, se 0S precos nao sobem
muito, pelo menos ndo caem. Enquan-
to os compradores mostram interesse
apenas em adquirir pequenas quantida-
des e tentam pagar precos abaixo dos
estipulados pelos usineiros, estes con-
tinuam priorizando o dcool no mix pro-
dutivo, pois estd gerando mais retorno
no momento. Em S&o Paulo, na re-
gido de Ribeir@o Preto, a saca de 50
kg do acUcar esta sendo negociadaem
torno de R$ 35,00 a R$ 36,00, e entre
R$ 34,5 a 35,5, em Aracatuba.

Jano acool, as vésperas do inicio
da safra de cana-de-aclcar no Centro
Sul do Brasil, os usineiros estdo ten-
tando empurrar 0 preco para cima,
antevendo a pressdo baixista que esta
por vir. No entanto, as distribuidoras,
cientes dos estoques acumulados da
safra passada, tentam evitar aceitar o

regjuste, e s6 compram grandes quan-
tidades diante de necessidades inadi&
veis. Em Ribeirdo Preto, os pregos do
&cool hidratado estdo valendo cerca
de R$ 1,00 o litro, preco bastante re-
munerador e que ja se mantém ha um
bom tempo.

Aliés, foi grande a cobertura da
midiaparaabrevevisitado presidente
George Bush. A expectativa de algu-
ma noticiaem relagéo atarifa cobrada

( PRECO DO ACUCAR NO INTERIOR DE SAO PAULO
(R$/em sacas de 50 kg)
setembro 39,05
outubro 37,51
novembro 36,38
dezembro 36,00
janeiro 36,75
fevereiro 35,00
L margo 3511 4

sobre o dcool brasileiro nos Estados
Unidos foi grande, mas especula-se
gue o assunto néo foi tratado direta-
mente entre Bush e o presidente Lula.
Mas, como bem frisou 0 ex-ministro
da Agricultura Roberto Rodrigues, a
guestdo deixou de ser comercial, ago-
ra é politica, pois mesmo com atarifa
0 mercado norte-americano esta cres-
cendo cada vez mais para o combus-
tivel brasileiro.

ALGODAO

Rodrigo Ramos - rodrigo@safras.com.br

Mercado interno estabiliza cotacées

mercado brasileiro de algodao

em pluma apresentou pregos es-
taveis no final da primeira quinzena
de margo. Operadores indicaram
cotagOes de R$ 1,38 a R$ 1,40 a li-
bra-peso, posto fabrica em Sao Pau-
lo, para pagamento em oito dias. “A
tendéncia desenhada por alguns ope-
radores, que indicavam a possibili-
dade dos precos buscarem o pata-
mar de R$ 1,35 a libra-peso para o
final de marco, ainda seguem vali-
das, mas a recuperacdo dos precos
em Nova lorgue vem mantendo as
cotagles’, explica o analista. A Bol-
sa de Nova lorque, que opera acima
de 54,50 a 55,50 centavos de délar
por libra-peso para os papéis de pri-
meira entrega, esta oferecendo um
ligeiro suporte para os precos inter-
nos nesse momento, em relagcdo aos
52,00 a 53,00 centavos de dolar ha
alguns dias.

O mercado esta buscando a esta-
bilidade nesses niveis devido ao fato
de que a safra nova do Paraguai, Pa-
rana, Sao Paulo e Mato Grosso do
Sul ainda deve demorar um pouco
para aparecer efetivamente na ofer-
ta, enquanto que algumas industrias
ainda precisam adquirir algodao para
consumo de curto prazo. “Em Nova
lorque, o suporte vem da crescente

-
MEDIA DOS PRECOS DO ALGODAO EM PLUMA
(R$/@ CIF Sdo Paulo Pgto. 8 dias)
setembro 42,95 =
outubro 43,05
novembro 42,49
dezembro 44 47
janeiro 46,25
fevereiro 47,95

L marco 45,00 y

especulacdo em cima da area a ser
plantada nos Estados Unidos, uma
vez que os precos do milho estéo
muito vantajosos’, ressalta o analis-
ta. “A queda de area estimada pelo
NCC (14,1%) em fevereiro j& esta
ganhando alguns incrementos, e al-
guns operadores chegam a estimar
plantio de 15% a 17% menor do que
na safra passada’, finaliza.
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SO0JA

Clima favordvel encaminha safra cheia no Brasil

safra 2006/07 de soja do Brasil

deveratotdizar 57,840 milhGesdeto-
neladas, superando em 4% o tota colhi-
do no ano passado, de 55,8 milhdes de
toneladas. A esimativa faz parte do le-
vantamento de Safras& Mercado. A area
plantadaestaprojetadaem 20,935 milhdes
de hectares, caindo 6% sobre os 22,212
milh8es de hectares plantados em 2005/
06. O rendimento médio esta projetado
em 2.763 quilospor hectare, contra2.517
quilos obtidos no ano passado. “Basica
mente, a melhora no sentimento para a
safra esta ligada a regularidade do clima
no periodo de plantio e a umidade satis-
fatoriaem praticamentetodaaregido pro-
dutora. Quadro este muito diferente do
observado nas trés Ultimas temporadas’,
explica o andigta de Safras & Mercado,
Flavio Franca Jinior. Segundo €le, a si-
tuacdo 6 ndo émelhor em funcdo dedois
problemas. 0 avango da ferrugem asiati-
ca, que deve limitar o potencid de rendi-
mento em algumeas regides, e 0 excesso
de umidade detectado no periodo de co-
Iheita daregido central do Pais, em espe-
cid no caso do Mato Grosso, que esta
trazendo perdas. Em rdagdo a0 merca
do, o periodo entre a segunda quinzena
de feverdiro eaprimeirade margo foi de

I © safras

Dylan Della Pasqua - dylan@safras.com.br

r"
SOJA EM CASCAVEL/PR
(R$/60 kg)
setembro 2753
outubro 30,63
novembro 31,81
dezembro 31,45
janeiro 31,10
fevereiro 31,18

| marco 30,66 S

poucas novidades. Os pregos pouco 0s
cilaram nas principais pragas de comer-
cidizagéo do Pais e o ritmo dos negdcios
seguiu lento, apesar daboadisponibilida:
de. O comprador segue retraido, apos-
tando em uma queda nos pregos e adqui-
rindo apenas 0 necessario. Os pregosin-
ternacionais seguem favoréavels, perma
necendo acima de US$ 7,00 por bushel
na Bolsa de Mercadorias de Chicago
(Chot). As atengBes permanecem volta
das paraoinicio do plantio dasafranova
norte-americana. As gpostas s2o de que-
da na &ea a s plantada, com a oleagi-
nosa perdendo espaco para o milho, em
funcdo do aumento projetado na produ-
¢80 e nademandapor etanol. A &eaa s

plantada com soja nos Estados Unidos
em 2007/08 devera ocupar 70,5 milhdes
de acres e a producéo totdizar 2,88 bi-
IhGesde bushels. A produtividade ameri-
cana esta estimada em 41,5 bushels por
acre. O Usda aposta em esmagamento
de 1,81 bilhdes de bushdls e exportagdes
americanasde 1,125 bilhdo debushes. Os
estoques finais estéo estimados em 370
bilhdes de bushds. No ano passado, adrea
plantadaficou em 75,6 milhdesde ecrese
a colhida, em 74,5 milhdes. A producéo
ficou em 3,204 bilhdes de bushds, com
produtividade de 43 bushds por acre. As
exportaches em 2006/07 estdo etimadas
em 1,145 bilh&o de bushels e 0s estoques
finais em 565 milhdes de bushels.

0 calcario da Minego.

Entre em contato com a gente: 0B00 9794962




MILHO

Indicativo de safrinha recorde em 2007

primeira quinzena de marco teve
negocios calmos para o milho,
com registro de queda no preco em
algumas regides do Pais, com a entra-
da no mercado do cereal da safra ve-
réo, especialmente no Sudeste e Cen-
tro-Oeste. “Situagdo um pouco dife-
rente foi percebida no Centro-Sul do
Brasil, onde 0s pregos se nivelaram na
paridade de exportacdo e agora estéo
estéveis’, diz o andlista de Safras &
Mercado, Paulo Molinari. No geral, as
noticias seguem favoréveis para safri-
nha 2007. Com 50% do plantio con-
cluido, seguem as expectativas em ter-
mos de &rea recorde e, em conseqlién-
cia, de grande produgéo de milho nes-
ta temporada. Previsbes de Safras &
Mercado apontam uma érea de 3,13
milhdes de hectares, 10,5% acima do
registrado na safrinha passada. O po-
tencial de producdo é de 12,8 milhdes
de toneladas.
De acordo com Moalinari, 0 enca

AGRIBUSINESS

Arno Baasch - arno@safras.com.br

p
MEDIA DOS PRECOS DO MILHO
(R$/saca 60 kg — Centro-Sul)
setembro 1797 7
outubro 17,31
novembro 18,90
dezembro 19,75
janeiro 20,27
fevereiro 19,18

,__marco 18,53 _J

minhamento da safrinha esta positivo,
mas a producéo recorde dependera do
clima. “Este é o fator de maior preo-
cupacdo porque ha expectativa da en-
trada do fenbmeno La Nifia a partir de
margo e que duraria até agosto, com
possibilidade de estiagem nas éreas de
safrinhd’, informa. Para a safra veréo,
a érea cultivada confirmou queda de
3,2% frente atemporada passada, com
recuo no Centro-Sul e em S&o Paulo e

aumento menor que o esperado em
Minas Gerais. “A grande surpresa fi-
cou com o Centro-Oeste, com aumen-
to de 36,5% na area de Goiés — atin-
gindo 630 mil hectares, Mato Grosso
do Sul 17,3% — com areade 125,4 mil
hectares e Mato Grosso que deve cul-
tivar 156,94 mil hectares, ante os
51,58 mil cultivados na temporada
passada, aumento de 204,3%”, desta-
caMolinari.

CAFE

Lessandro Carvalho - lessandro@safras.com.br

Mercado frustra expectativas do produtor

produtor de café continua vendo

um mercado muito aquém de suas
expectdivas de precos. A Bolsa de Nova
lorque, que bdiza as cotagdes internacio-
nais, enveredou por margo mantendo-se
pressionada e dingiu em meados do més
0s nivels mais baixos em quatro meses e
meio. Os cafeicultores acreditam numa
recuperacao Nos pregos No mundo, tendo
em vistaque neste ano o Brasil, na.condi-
¢80 de maior produtor, colherd uma safra
modesta. A Organizagéo Internaciond do
Café (OIC) estima a safra 2007/2008
mundia de 112 milhdes de sacas, 8,2%
menos que em 2006/07. A organizacdo
prevé um consumo mundia de café de
117 milhdes a 118 milhdes de sacas em
2007. Ou sga o globo teraum déficit de5
milhdes a 6 milhdes de sacas, e menos
produto deveriaredundar em pregos mais
atos Masis néo vem ocorrendo. Ape-
sar dos fundamentos futuros atistas, o
mercado no momento esta mais ofertado

gue procurado. Produtores retiveram café
aolongo de 2006, fizeram negociaghesan-
tecipadas (futuras), gpostando em deva
¢0es Nos pregos No comego do ano e ago-
rao mercado se vé diante de umaconcen-
tracBo desta oferta. Além disso, osimpor-
tadores e os exportadores no Bradl tam-
bém se prepararam para o periodo de
menor oferta na entressafra e foram ante-
cipando negociacdes, colocando-se numa

-
CAFE: PRECO PARA BICA CORRIDA DO SUL DE MINAS GERAIS
(Bebida Boa — Tipo 6 — R$/em saca de 60 kQg)
setembro 231,05
outubro 232,48
novembro 258,25
dezembro 288,30
janeiro 274,83
fevereiro 259,83

k. margo 251,11 =

Situacdo confortavel nesse momento. Pro-
vadisso éque osestoques da Green Coffee
Association (GCA) vém subindo mesmo
na entressafra e os embarques brasleiros
seguem fortes. Fatores de fora, como bai-
xasemoutrosmercados, vém prejudicando
também o café. A recente turbuléncia na
China, que contaminou as bolsas de vao-
res e de commodities, aingiu o café, con-
tribuindo para a queda nas cotagdes.
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ARROZ

I © safras

Rodrigo Ramos - rodrigo@safras.com.br

Recuperagdio dos precos se confirma

preco do arroz no mercado bra-

sileiro apresentou-se mais fir-
me nos primeiros dias de margo, em
meio apouquissimaliquidez. “ A ma-
nutencdo deste panorama por um
periodo ja superior a dez dias des-
mente a impressdo de que se trata-
va de uma questdo apenas psicol 6-
gica por parte dos agentes de mer-
cado, animados e na expectativa
quanto a potencial eficacia dos me-
canismos de comercializagéo anun-
ciados e colocados em prética a
partir do dia dois de margo”, afirma
0 analista de Safras & Mercado,
Tiago Barata.

A reacdo dos precos, mesmo em
pleno periodo de colheita, refletere-
tracdo da oferta dos produtores.
Além do apoio do governo federal,
a valorizagdo decorre da agéo con-
junta de uma reducdo de aproxima-
damente 6% da area plantadano Rio
Grande do Sul e da ocorréncia de

perdas, em quantidade e qualidade,
em algumas lavouras gadchas por
conseqliéncia das intensas chuvas.
Precipitacfes estas que vém causan-
do um atraso na colheita gaucha e
na regido sul de Santa Catarina.
Embora seja de forma ainda bas-
tante timida, o preco do arroz em
casca também vem apresentando
recuperagdo em algumas pragas de
comercializacdo do Centro-Oeste,

4 PRECO DO ARROZ IRRIGADO EM ALEGRETE/RS

(R$/50 kg)

setembro 19,32 =

outubro 22,56

novembro 24,79

dezembro 23,40

janeiro 21,30

fevereiro 18,50

margo 19,59

-

apesar da regido nao estar sendo
contemplada com os mecanismos de
comercializagéo do governo federal.
“Principa mente no Estado do Mato
Grosso, a oferta de arroz em casca
se apresenta reduzida, motivada
pelavalorizagdo de outros produtos,
COMO a soja, que permite uma maior
resisténcia dos produtores em acei-
tar os precos oferecidos pelas in-
dustrias”, explica o analista.

TRIGO

Antenor Savoldi Jr. - antenor @safras.com.br

Medidas na Argentina mantém atencées do mercado

mercado brasileiro do trigo mais
umavez foi surpreendido por uma
medidavindadaArgentina. Em oito de
mar¢o 0 governo vizinho anunciou a
suspensao dos registros de exportacéo
de farinha e de trigo em gréo. Para o
caso do trigo em gréo, a suspensao néo
deve trazer maiores reflexos ao merca-
do brasileiro. “Conforme os nimeros
de oferta e demanda, o saldo exporté
vel daArgentina seria de no maximo 9
milhdes de toneladas, e o total jacom-
promissado com o exterior chegaa 8,8
milhdes de toneladas’, apontao analis-
ta de Safras & Mercado, Elcio Bento.
A suspensao apenas confirmao que
0S ndimeros ja demonstravam — a Ar-
gentina ndo tem trigo para atender a
demanda brasileira. “A questdo da fa-
rinha é mais complexa, pois ndo sabe-
mos se existem compromissos fecha-
dos de venda e sua quantidade. Por
outro lado, sinaliza que a preocupagao

MEDIA MENSAL DO PRECO DE TRIGO EM MARINGA/PR

-
(R$/tonelada)
setembro 42525
outubro 502,38
novembro 503,33
dezembro 487,11
janeiro 474,32
fevereiro 466,11

476,25
L margo y

com o ingresso de farinha importada
nacadeiatriticolabrasileiraeraexage-
rada’, explica Bento.

No caso do trigo em gréo, apesar
dos reflexos serem muito mais “psi-
colégicos’, a noticia gerou um ceti-
cismo aindamaior em relacéo ao abas-
tecimento do cereal no mercado bra-
sileiro. Assim, a inddstria novamente
pleiteia a suspensdo da Tarifa Externa

Comum (TEC) e da Taxa de Renova-
¢do da Marinha Mercante (TRMM),
para ingresso do cerea de paises de
fora do Mercosul. A TEC é 10% so-
bre o preco FOB porto, mais frete. A
TRMM éde 25% sobre o valor do fre-
te, que dos EUA para o Nordeste é de
aproximadamente US$ 32,00 por to-
nelada, e de US$ 35,00 por tonelada
para o Sudeste.
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FLASH

RANDON obtém lucro recorde

Randon S.A - Imple-

mentos e ParticipacOes
alcancou em 2006 uma re-
ceitabrutatotal (sem eimina
¢20 das vendas entre as em-
presas) de R$ 2,89 hilhdes
e uma receita liquida conso-
lidada de R$ 2,02 hilhdes,

4,4% acima do
exercicio anterior.
O Ebitda (geracéo
bruta de caixa) to-
talizou R$ 294,9
milhdes ou 14,6%
sobre a receita li-
quida do periodo,
s enguanto em 2005
g registrou R$ 257,9
= milhdes ou 13,3%
sobre a receita |i-
quida. O lucro liquido
consolidado recordefoi de
R$ 133,4 milhdes, 12,6%
mais que o ano de 2005.
“Um dos destaques é a de-
manda de produtos para o
setor sucroalcooleiro, que
por conta do impulso da
cadeia de bioenergia, da si-
naisderecordesdevendas’,
explica o diretor corporati-
vo e de relagdes com investi-
doresdas Empresas Randon,
Astor Milton Schmitt.

DUPONT investe para
desenvolver novos produtos

DuPont anunciou que esta realizando um rein-

vestimento de US$ 100 milhdes paraaumentar sua
capacidade de atender a demanda do mercado por
novos produtos de sementes. O plano inclui o acrés-
cimo de mais de 400 posi¢des, principalmente em Pes-
quisa & Desenvolvimento em sua subsidiaria Pioneer
Hi-Bred International, Inc, de propriedade total da
DuPont. “A demanda global por safras agricolas é
muito grande”, afirma William S. Niebur, vice-presi-
dente da DuPont Crop Genetics Research & Develop-
ment. “ Contamos com a ciéncia para gjudar fazendei-
ros e outros integrantes da cadeia de valor a atender a
essa crescente demanda. Esse investimento adicional
vai nos permitir colocar rapidamente a ciéncia para
trabalhar a favor dos nossos clientes’.

Santa Elisa e Global criam a CNAA

Grupo Santa Elisae a Globa Foods Holding, anun-

ciam investimentos no valor de R$ 2 bilhdes, nos
proximos 2,5 anos, para a congtituicdo da Companhia
Nacional de Acucar e Alcool (CNAA). A CNAA nasce
como uma das maiores companhias no setor sucroal-
cooleiro do Brasil, com foco naimplantago de quatro
Novos projetos agroindustriais, que permitirdo o esma-
gamento de 5 milhdes de toneladas de cana-de-aglcar/
ano, num total de 20 milhGes de toneladas quando as
usinas estiverem operando em plena capacidade. Os
projetos englobam o plantio de uma érea de cultivo,
estimada em 120 mil hectares (30 mil hectares por
unidade). TrésprojetosjaforamincorporadosaCNAA,
envolvendo aproducdo de cana-de-acglicar e usinas para
producéo de aclcar e etanol. Dois desses se encon-
tram na regido do Triangulo Mineiro, em Ituiutaba e
Campina Verde, e o terceiro no sul de Goiés, nacidade

de ltumbiara

JOHN DEERE vende 22
colheitadeiras para fazenda

fazenda Dois Rios, naregido da L agoa da Confu-

sd0, no Tocantins, iniciou a colheita de arroz com
22 colheitadeiras 1175 John Deere recém-adquiridas. A
venda foi realizada pelo concessionario Meridional M&
quinas, do municipio de Gurupi. A fazenda, um investi-
mento dos produtores brasileiros Auke Djkstra e Juarez
Slavieiro em conjunto com o grupo Two Rivers Farm,
LLC, dos Estados Unidos, tem uma area plantada de arroz
de 7.500 hectares. As regides da Lagoa da Confusao e
de Formoso do Araguaia, as margens do rio Araguaia,
tém grandes &reas irrigadas no sistema de sub-irrigagéo,
com o cultivo de duas lavouras ao ano, tradicionalmente
arroz no periodo das &guas e soja no periodo da seca, de
acordo com Fernando Ogawa, diretor da Meridiona M&
quinas. “O potencia agricultavel do Estado passa de 1,5
milh&o de hectares, e somente 20% desta area esta sendo
cultivada’, afirma Ogawa.

Troca o comando da BATAVIA

lademir Paravisi, ex-
diretor de Supply
Chain da Perdigdo, é o
novo diretor geral daBata-
via S.A Indistria de Ali-

mentos. Seus principais
desafios sdo incrementar a
politica de inovagéo no
mercado de produtos re-
frigerados e manter a tra-
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jetéria de crescimento da
Batavia registrada nos ul-
timos anos. Paravisi assu-
me este més o lugar ocu-
pado por José Antonio Fay,
gue dirigiu a empresa por

trés anos e que parte ago-
ra para novos desafios na
Perdigéo, que em 2006 en-
trou no mercado l4cteo ao
adquirir o controle acioné
rio (51%) da Batavia.
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GOODYEAR apresenta pneus na Expodireto

Goodyear apresentou

na Expodireto-Cotrijal,
feirarealizada em Nao-Me-
Toque/RS no més passado,
0s pneus Superflot +, Super
Traction R1 e Optitrac DT
824, todos da linha Agrico-
la, G367B,G377,G386 e
0 G 358, dalinha de Cami-
nhdes, o RL2+ dalinhaFora
de Estrada, o novissimo
Eagle Excellence, para car-

ros de passeio, além de suas
correias agricolas e man-
gueiras para as diversas
aplicagbes em equipamentos
de plantio, pulverizagéo e
inclusive hidraulicas. “A
Expodireto Cotrijal e o Show
Rural Coopavel sdo termo-
metros de como ird se com-
portar a agricultura para
nos’, comentou José Eduar-
do dos Santos, gerente de

Produtos PneusAgricolasda
Goodyear do Brasil. Outro
destaque da Goodyear du-
rante afeirafoi acarretado
projeto ““ Salde e Informa-
¢do parao Campo”’, quetem
aparceriadaSyngenta, com
afinalidade de atendimento
meédico gratuito aos agricul-
tores, um dos pilares da
Responsabilidade Social das
empresas.

Divulgacao
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FMC Agricultura Pro-

ducts participou da Tec-
nocampo 2007, em ma¢o, em
Canarana/lMT, com o tema
“Novas Oportunidades & No-
vos Negdcios'. Os vistantes
obtiveram informagdes sobre
doencas, novascultivares, pra-
gas, adubacéo e nutricdo, mer-
cado, nematdides, produtivida
de, questéo ambientd, sstema
de producéo e outros assuntos
pertinentes ao agronegdcio.
Tudo is0 por meio das cinco
cdulas que compdem o everr
to: Convivéncia, Cultivares,
Méquinas, AgrogquimicoseEs-
tudo de Caso. Os produtores,
estudantes, consultores e en-
genherosquevidtaramoever-
to conheceram na prética os
resultados e obtiveram infor-
magOes sobre aslinhas Tadar
100EC, Aurora400 EC, Bord
500 SC e outras.

MIOLO inaugura nova vinicola

safra de uvas de 2007

esta sendo comemora-
da de forma especial pela
Miolo. Além da boa quali-
dadedasuvasgarantidapeo
clima semelhante ao da ul-
tima safra, a empresa aca-
ba de concluir a sua canti-
na modelo no projeto For-
taleza do Seival Vineyards,
localizada na Campanha
galcha, uma das novas e
mais promissoras frontei-
ras do vinho brasileiro. A

unidade vai processar 700
mil quilos de uvaproceden-
tesdos 100 hectares que de-
verdo ser colhidos até este
més e resultardo em 550 mil
litrosdevinho. O diretor téc-
nico, Adriano Miolo, estima
gue essa capacidade funci-
onardapleno vapor em dois
anos. Este ano, a empresa
implantaranaregiao mais 20
hectares. Outros 20 haplan-
tados em 2005 entram em
producdo na préxima safra.

Divulgacao

Os cursos de qualifi-
cacéo profissional a dis-
tancia da Universidade
Federal de Lavras’sMG, de
4 de maio a 4 de novem-
bro, propiciam conheci-
mentos que permitam a
qualificagcdo e atualiza-
¢cdo para o exercicio de
funcgdes demandadas pelo
mercado do trabalho.
Também sdo compativeis
com a complexidade tec-
noldgica, e privilegiam o
desenvolvimento do sen-
so critico, da autonomia
de pensamento e da cria-
tividade narealizacéo das
atividades profissionais.

Entre os dias 23 e 27 de
maio, no Pavilhdo 2 da Fes-
tadaUva, de Caxiasdo Sul/
RS, ocorre grande evento
voltado ao segmento rural.
O 1° Horti Serra Gaucha
teraumasériedetemastra-
tados de forma técnica com
palestras e foruns ministra-
dos por profissionais quali-
ficados sobre vitivinicultu-
ra, fruticultura e horticul-
tura. Serdo cinco dias de
programacdo técnica e en-
tretenimento para empresa-
rios, produtoresedemaisin-
teressados no agronegaocio.

A 13* edi¢do da Fenami-
Iho, voltada para o agrone-
gdcio, industria, comércio e
Servigos, ocorre em Santo
Angelo/RS, noParquel nter-
nacional de Exposices Sie-
ofried Ritter, RS 344 km 55,
de 28 de abril a 6 de maio.
Além de popular, o objetivo
desta edicdo é ter o carédter
empresarial com o foco na
realizagdo denegdcios. Tam-
bém havera exposicdo de
animais e outros eventos.
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Brasil e Bolivia JUNTOS

No encontro recente entre
o presdente Luiz In&cio Lula
daSilvaeo presdentebalivia-
no Evo Mordesfoi menciona
daapossibilidade de producéo
debiodiesd naBoliviacomtec-
nologia brasileira Segundo o
ministro de Minas e Energia,
Silas Rondeau, jaeta em a-
damento um plano detrabaho
para construcéo de umausing,

que sera de preferéncia cons-
truida em uma regido produ-
torade soja Luladestacou que
a usina pode significar uma
oportunidade extraordinaria
paragerar empregoseafirmou
gue esta € uma possibilidade
para os paises mais pobres
conquistarem soberania, pois
nao precisaram de guda dos
paises ricos.

Roosevelt Pinheiro/ABR

Programa BIODIESEL Ceard

No langamento do ProgramaBiodiesel Ceara, o go-
vernador Cid Gomes (PSB) fez um apelo direto aos
produtores rurais para plantarem que vai dar certo. O
objetivo do projeto é incentivar os agricultores a cul-
tivarem mamona, fortalecendo a agricultura familiar,
gerando trabaho e renda no campo. Para o governa-
dor o biodiesel € o combustivel do futuro, mas admite
gue ndo sera tarefa facil pois existem dificuldades.
“Estamos enfrentando esse desafio, dando incentivo
aos produtores para fazer do Ceara um grande produ-
tor de mamona e de biocombustivel”, ressaltou Go-
mes. Para motivar os produtores rurais, 0 governo
anunciou um pacote de medidas de incentivo, como a
distribuicdo gratuita de sementes, assisténcia técnica,
0 pagamento de R$ 150 por hectare plantado, com
limite de trés hectares, 0 acréscimo de R$ 0,14 ao
quilo da baga, elevando o preco minimo do produto
para R$ 0,70 por quilo. Os recursos virdo do Fundo
Estadual de Combate a Pobreza (Fecop).

Brasil poderd produzir 1,3 BILHAO
de litros até julho

MAIOR usina do Pais

A empresaCSB Produtos
Quimicosva ingdar em\olta
Redonda/lRJamaior plantade
processamento de biodiesel
do Pais. A unidade tem capa-
cidade para produzir 120 mi-
IhGes de litros anuais, e sera
anexa a linha de ativos de
quimica organica e da linha
de fabricaco de tetracloreto
de estanho da Cesbra Quimi-

cos e Soldas, empresa adqui-
ridapelaCSB do Grupo Bras-
can. A CSB aua no ramo de
fabricagdo e comercidizagéo
de produtos quimicos em
geral e tem programa de ex-
pansdo no segmento de bio-
diesdl. Os ativos adquiridos
dar&o origem a uma nova
empresa, denominadaCesbra
Quimica

Primeira CAPITAL ecologicamente
correta

Duas secretarias de Campo Grande/M S estudam projeto
inédito para reciclagem de dleo comestivel para producéo de
biodiesdl. O projeto prevéquemini-usinassgiaminstal adaspelo
municipio e utilizem como matéria-primao 6leo defrituras que
atuamente é descartado no meio ambiente sem tratamento. O
projeto prevé iniciamente a captacdo das gorduras e restos de
frituras das repartigdes publicas, pontos comerciais (hospitals,
creches, hotéis, restaurantes, bares e similares), universidades,
condominios que deverdo possuir um depdsito para que a coo-
perativa conveniada com a prefeitura faga a coleta do materid.
O projeto é importante por seus aspectos ambientais, sociais e
econdmicos, também pelo fato do dleo ter um destino e por
permitir que hgja geracéo de renda para as familias.

O Brasil devera chegar
ao més de julho deste ano
com o parque industrial
consolidado e uma produ-
¢ao estimada de 1,3 bilhao
delitrosde biodiesel. A es-
timativa é feita a Agéncia
Brasil pelacoordenadorade
Biodiesel do Ministério do
Desenvolvimento Agrario
(MDA), EdnaCarmélia. Se-
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gundo ela, a capacidade de
producdo atual é de cerca
de 500 milhdes de litros do
produto. Desse total, cer-
ca de 59% tém como ma
téria-primao 6leo de sojae
por volta de 20%, a mamo-
na, principalmente na Re-
gido Nordeste. “Hoje, jate-
mos todas as condic¢des de
cumprir aprimeiraetapada
decisdo governamenta de
adicdo, a partir de 2008,
de 2% de biodiesel adi-
cionados ao diesel”,
destaca Carmélia. O
biodiesel ja responde
pela contratacdo da
producdo de cerca de
60 mil familiasque de-
senvolvem aagricultu-
ra familiar. De acordo
com a coordenadora de
Biodiesel do MDA, a
meta é chegar ao find
de 2007 com gproxima-
damente 200 mil fami-
lias de peguenos agri-
cultores contratadas,
passando a 350 mil até
2010.

Denise Saueressig




O Mato Grosso tem re-
cebido diversos investi-
mentos de usinas de biodi-
esel. A escolha se deve a
proximidade damatéria-pri-
ma (soja e 0 algoddo) e ao
alto consumo e ao custo do
diesel. A expectativa é de
que o combustivel alterna-
tivo sgja fonte mais barata
para abastecer as frotas lo-
cais. Boa parte do combus-
tivel que sairadasduas usi-
nas da Agrenco, por exem-
plo, sera destinada aos
1.800 caminhfes daempre-
sa, as locomotivas daALL
e a frota dos agricultores,
fornecedores de matéria-
prima. “Mato Grosso serd,
disparado, o maior produ-
tor brasileiro de biodiesel.
Sua producéo deve chegar
a 800 milhdes de litros por

Combustivel para o proprio CONSUMO

V%

ano em dois a trés anos’,
atesta o diretor daRC Con-
sultores, Fabio Silveira O
empresario Jorge Maeda

(foto) e outros
380 produtores de
algodédo de Mato
Grosso criaram a
Cooperbio, uma
usina de biodiesel
com capacidade
para 100 milhdes
de litros por ano.
O agodao serd a
principal matéria-
prima. “A conta
comega a ser eco-
nomicamente vié
vel mesmo no in-
terior do Brasil,
que é longe dos
portos, das refina-
rias da Petrobras
e dainfra-estrutu-
ralogistica. O biodiesel tem
mais chances de dar certo
no meio do mato”, argu-
menta 0 empresario.

Biodiesel mais
BARATO

O grupo Marchiori, de
Piracicaba/SP, lancou uma
novatecnologia para a pro-
ducéo de biodiesel que cus-
tade 30% a40% menos que
0S processos até agora dis-
poniveis no mercado. Eles
substituem o ago inox e o
titdnio por fibra de vidro.
Estatecnologia desenvolvi-
da no Brasil sera instalada
em Sinop/MT e a segunda
deverd ser montada até o
fim do ano em Piracicaba/
SP. Segundo a empresa,
outras 15 plantas estdo em
negociagdo. Conforme o
presidente do grupo, Ant6-
nio Martinho Marchiori, o
custo é mais baixo porque a
tecnologia é prépria e ndo
ha pagamento de royalites.
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A Sementes Agroceres e a Dekalb,
marcas da Monsanto, langcaram na oi-
tavaedicdo da Expodireto-Cotrijal, em
marco, em Ndo-Me-Toque/RS, os hi-
bridos AG 8011 e DKB 240. O AG
8011 é precoce e voltado para os pro-
dutores tanto de regides abaixo como
acima de 700 metros de altitude para
safra verdo no Sul do Pais. O hibrido
pode ser caracterizado pela boa sani-
dade foliar e qualidade de gréo, resis-
téncia a0 acamamento, quebramento
e ata tolerancia a Puccinia sorghi e
Cercospora. Tem resisténcia a0 aca-
mamento e quebramento e boa quali-
dade de grdos. JA o DKB 240, milho
hibrido precoce de ata produtividade
para plantios no cedo e de época nor-
mal, também voltado paraaregido Sul,
tem 6timaqualidade de graos e plantio
recomendado nas melhores &reas com
manejos de tecnologia.

Agroceres e Dekalb - Centro Em-
presarial Nagdes Unidas - Torre
Norte - Avenida das NagOes Unidas,
12.901 - 7° andar - Brooklin - S&o

Divulgacio
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Paulo/SP - CEP 04578-000 - Fone
AG: 0800 156 265 - Fone DKB:
0800156 399 - www.dekalb.com.br/
www.sementesagr ocer es.com.br

NOVIDADES NO MERCADO

Hibridos da MONSANTO para Regmo Sul

Distribuidor
Monodisco e o
Pendvlar da JAN

e erd ST ALVE

Divulgacao

A Implementos Agricolas Jan S/A
colocou no mercado seu distribuidor
Monaodisco e o Pendular com tanque
(depdsito) em polietileno. O produto é
fornecido nos tamanhos de 600 e 900
quilos, e oferece caixa de acionamen-
to em banho de 6leo, com regulagem
gue permite o guste da simetria do
perfil transversal de distribuicdo de di-
versos produtos.

Implementos Agricolas Jan S/A -
Av. Dr. Waldomiro Graeff, 557 -
Caixa Postal 54 - 99470-000 - Néo-
Me-Toque/RS - Fone (54) 3332-1744
- Www.jan.com.br

Distribuidores da linha canavieira da PLANTI CENTER

Os Digtribuidores de Fertilizantes modeos DFC-RS 2L e DFC-RD 2L da Planti Center
executam a gplicaco diretamente no solo sobre a palhada, através de discos defasados de 15

o
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Planti Center - Rodovia BR 376 km 188 - L ote 298-A2 - Gleba Ribeir 8o Sarandi

- Fone: (44) 3264-1431 - www.planticenter.com.br

e 17 polegadas, evitando assm avoldilizacdo do fertilizante, aqueimada pahadae o revolvi-
mento do solo, diminuindo o surgimento de plantas daninhas e assoreamento. O equipamento
€ composto de dois reservatérios de adubo fabricados em polietileno com capacidadetotal de
550 quilos (uréia), anticorrosivos e resistentes, com design moderno e especia parafacilitar a
descida do adubo. Possui quatro conjuntos de discos defasados, disco de corte com mola
independente, oscilagéo laterd e vertica paramehor desempenho na palhada.

- CEP 86990-000 - Marialva/PR

Nova plantadeira multipla da STARA

A Stara mostrou na Expodireto-Cotrijal, em Nao-Me-Toque/RS, no més
passado, seu mais hovo lancamento: a Prima. A plantadeira permite gjustes
manuais que proporcionam agilidade e rapidez na regulagem. A Prima se
destaca pela robustez e simplicidade de manuseio aliado com um design
extremamente arrojado. O model o de langamento possui 23 linhas para cul -
turas de inverno e 9 linhas para cultura de verdo.

Sara S/A Industria de Implementos Agricolas - Av. Sara, 519 Caixa g

Postal 53 - CEP 99470-000 - N&o-Me-Toque/RS - Fone (54) 3332-2800 g

- www.star a.com.br

ftara

BT e

PRIMA JTara
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Bacharelado em Agronegécios

O Curso de Bacharelado em Agronegoécios da Unoesc, Campus de
Sao Miguel do Oeste/SC, acompanhando as transformacdes no cenario
mundial, tem buscado contribuir efetivamente para a dindmica e a compe-
titividade do agronegdcio regional. O projeto de criagdo do curso foi
desenvolvido no ano 2000, analisado e aprovado pelos colegiados inter-
nos da Universidade. No ano de 2001, ocorreu a implantagéo da primeira
turma. Hoje, o curso ja formou duas turmas (2005 e 2006) e conta com
cinco turmas na Unoesc, Campus de Sao Miguel do Oeste. A partir deste
ano, a Unoesc amplia sua area de atuagédo, instalando-se no municipio
de Cunha Pord/SC com uma nova Unidade e opta pelo Curso de Agrone-
gocios para fazer o langamento do ensino superior.

No dia 5 de abril de 2005, por meio da Resolucdo N° 012/CEE, o
Conselho Estadual de Educagdo reconheceu o Curso de Bacharelado
em Agronegécios, oferecido na Unoesc — Campus de Sdo Miguel do
Oeste. A partir de dezembro de 2005, uma nova Matriz Curricular passou
a vigorar no Curso de Agronegdcios. A implantagéo da nova Matriz teve
inicio no primeiro semestre letivo de 2006. Essa matriz é resultado de
amplas discussdes realizadas com os diversos segmentos, ou seja,
professores, alunos e comunidade externa, de sugestdes advindas do
processo de reconhecimento do Curso e de andlises e depoimentos de
especialistas na area.

A matriz contempla um total de 212 créditos, 3.180 horas distribuidas
em nove semestres letivos, tendo como disciplinas profissionalizantes
as seguintes: Fundamentos de Agronegdcios; Gestdo do Empreendi-
mento Agropecuario; Analise Sistémica do Setor de Insumos; Gestao Am-
biental; Economia e Politica Agricola; Analise Sistémica do Setor Agropecu-
ario; Contabilidade Aplicada ao Agronegocio; Transporte e Logistica no
Agronegdcio; Inovacéo Tecnolbdgica; Andlise Sistémica do Setor de Indus-
trializag&o Agropecuaria; Gestédo de Custos; Gestdo da Qualidade; Marke-
ting em Agronegdcios; Andlise Sistémica do Setor de Distribuicdo e Comer-
cializacédo de Produtos Agroindustriais; Gestdo Financeira e Orgamentaria;
Anédlise de DecisGes e Administracdo de Riscos; Agronegdcio Cooperati-
vo; Andlise Sistémica do Setor de Consumo; Projetos em Agronegocios;
Agronegdcio Internacional e Comércio Exterior; Gestéo Estratégica de Pes-
soas; Mercados Futuros e Opcdes Agropecudrias; Andlise de Cadeias
Produtivas Agroindustriais; Gestéo da Informac&o Aplicada ao Agronego-
cio; Gestéo Estratégica; Estagio Supervisionado |, II, lIl, IV e Final.

De acordo com o objetivo geral do curso, o Gestor de Agronegécios
deverd compreender as bases técnico-cientificas, sociais, econdmicas
e ambientais do agronegocio, de forma a desenvolver uma viséo sistémi-
ca da cadeia produtiva, propor solu¢des inovadoras para as questdes
agroindustriais e atuar de maneira interdisciplinar.

O Curso de Agronegécios da Unoesc representa uma nova idéia, um
novo curso, um novo profissional no mercado, direcionado a vocagéo
regional, e plenamente voltado ao agronegdécio estadual e nacional.

As principais areas de atuagéo do profissional em Agronegdécios sao
as seguintes:

m Politicas publicas e estratégias privadas; Organizagdo, cooperati-
vas, sistema financeiro e ONGs;

m Avaliacdo de impactos ambientais;

m Producdo, exportagdo e consumo de produtos e seus derivados;

m Mercados Futuros e opgdes agropecuarias;

m Consultoria em gestdo, no segmento de insumos, produgdo agro-
pecuéria, industria, varejo e atacado e organizagGes de consumidores;
Comércio internacional de agronegdcio;

m Processamento, distribuicdo e comercializagcdo de produtos;

m Instituicbes de ensino, de pesquisa e de extenséo;

_ m Orgdos representativos das cadeias produtivas do agronegocio;
Orgéos governamentais ligados a produgéo, indistria, comércio, desen-
volvimento, legislacé@o e fiscalizacéo;

m Gestdo e Inovagdo Tecnoldgica no agronegocio;

m Estudos e Diagnoésticos de Complexos Agroindustriais.

Profé Msc. Loraine Rodrigues Garrido

Coordenadora do Curso de Bacharelado em Agronegdcios
Universidade do Oeste de Santa Catarina — Campus de

S&do Miguel do Oeste

coordagro@unoescsmo.edu.br

IIl Simpésio de Plantio Direto
2 a4 deabril
Anfiteatro do Pavilhdo de Engenharia da Esalq/USP
Piracicaba/SP
Coordenado pelo Prof°. Dr. Anténio Luiz Fancelli
Objetivo:
Atualizacéo de conhecimentos e discussdo de problemas
emergenciais em plantio
Taxa de inscricdo: R$ 100 — estudante R$ 50
Informagdes: (19) 3417-6604
e-mail: cdt@fealq.org.br
www.fealq.org.br

Il Seminério de Capacitagdo em Agroecologia e
Desenvolvimento Rural Sustentavel
9 a 13 de abril
Hotel Recanto Champagnat — Lagoa da Conceicéo
Florian6polis/SC
Descrigao do evento:

O evento sera conduzido por profissionais de renome nacional e
internacional, incluindo palestras, grupos de discussao, atividades
paralelas e duas viagens de campo dentro de programas distintos para
profissionais e estudantes. A duragéo é de cinco dias e pretende
reunir aproximadamente 90 pessoas (50 profissionais e
40 estudantes).

Serdo abordados temas como principios de agroecologia, organizagao
de agricultores, transicdo agroecolégica, produgéo animal
agroecoldgica e outros, conforme o programa.
Informagdes: (48) 3721-5436
e-mail: contato@agroecologia.ufsc.br
www.agroecologia.ufsc.br

Seminario Internacional: Soja Recurso Renovavel para Usos
Industriais Ndo Alimentares
10 al12 de Abril
Rio de Janeiro/RJ
Organizagdo Embrapa Soja e AOCS (American Oil Chemist’s Society)
Paralelo Curso Biodiesel: tendéncias, mercado,
quimica e producgao
10 de abril
Windsor Barra Hotel, Rio de Janeiro/RJ
Organizador dos eventos: S. Koseoglu, presidente of the Extraction
and Refining Program, Division of Filtration and Membrane World LLC,
Estados Unidos
Informacdes: (43) 3371-6336
e-mail: s0ja2007 @cnpso.embrapa.br
www.cnpso.embrapa.br/soja2007/biodiesel

2° TecnoHort — Feira de Tecnologia em Horticultura
11 a 14 de abril
Parque de Exposicdes, Teresopolis/RJ

Descri¢éo do evento:

A22edicéo da TecnoHort esta ainda mais dinAmica e completa.
Produtores rurais, agrénomos, estudantes e técnicos da area poderédo
conhecer novas técnicas, tecnologias e oportunidades de negadcio,
além de serem apresentados a novas formas de cultivo e de produtos
que colaboram para uma produgao agricola responsavel e segura.
Informagdes: (16) 3623-8861
e-mail: comercial@tecnohort.com.br
www.tecnohort.com.br
|



Estagios / Empregos

Para visualizar os curriculos completos, acesse www.agranja.com/carregacurriculosview.do

Para incluir seu curriculo, anunciar ofertas de empregos ou estagios,

Os curriculos estéo
dispostos da
seguinte forma:

» Nome

) Area de atuagéo/
Localidade de atuagéo

Procuram

» REGINALDO
AUGUSTOS DE SIQUEIRA
PINTO
Agronomia/Todo
Brasil

»EDNA DA SILVA
MACEDO

Engenharia
Agrondmica/Todo
Brasil

» WILLIAM EHLE VIEIRA
Técnico Agricola com
Habilitagdo em
Zootecnia/RS

» FABIANA FONSECA DO
CARMO
Agronomia/DF

» CRISTIANE ANADE
JESUS

Agronomia/SP

» JOSE AUGUSTO
PEREIRAMADEIRA
Agronomia/MG

» ELIPHAS LEVI DA
FONTOURANETO
Técnico Agricola/RS
» MANUELA GONZALEZ
Agronomia/SP

» CAROLINA DE BRITO
DIAS

Agronomia/MG

» CLOVIS FRACALOSSI
Técnico Agricola/PR
»PMARCO IVAN
RODRIGUES SAMPAIO
Agronomia/RS

contate amalia@agranja.com (area restrita a assinantes)

» SIDNEI CARLESSO
ZORNITTA

Técnico Agricola/SC

» FABIO FREITAS DE
BRITO
Agronomia/Todo Brasil
» VITOR ANDRE XAVIER
DE SANTANA

Téc. em Agricultura/SP
» RENATO SOUTO
BATISTA
Agronomia/Todo Brasil
» THIAGO SOETHE
RAMOS

Técnico Agricola/RS,
SC, PR, SP, RJ

» NEI JOSE MORAES
PIRES

Téc. Agropecuério/PR
» DANIEL MASSAFRA
MIRON

Agronomia/RS, SC e PR
» FELIPE FERREIRA
LEVIEN
Agronomia/RS

» TICIANA FERNANDES
DIAS

Técnico Agricola e
Florestal/SP

» JORGEAUGUSTO
BENETAO

Técnico Agricola/PR,
SP

» CAMILA PELIGRINOTTI
TAROUCO

Grad. Agronomia/RS
» CELSO FERNANDO
BOLONHA

Técnico em
Agropecuaria/PR, MS
» LUCAS PRUDENTE
CORREA

Grad. em Agronomia/
Todo Brasil

» DAYANE CRISTINA
ROSADEALMEIDA
Técnico Secagem e

Armazenamento de
Grédos e Sementes/MT
» RAQUEL
ALBUQUERQUE SOUZA
Engenharia Florestal/
SP (concluido)

» DION REBERT COSTA
Técnico em
Agropecuéria/GO

» PAULO DENIS
MENEGAT

Tecnologia
Agrozootécnica/RS

» MATEUS MARQUES
BUENO

Engenharia Agricola e
Ambiental/MG

(5° Periodo)

» DANIELLE CRISTINA
TAQUES AMORIM
Tecnologia de
Alimentos/MT

» JOEL GILVANI
KUNRATH

Técnico Agricola/MG,
MS, SP

» MAURICIO FERRONATO
Técnico Agricola/RS

» MOISES EVANDRO
KUSSLER

Téc. em Agropecuaria
e Agronomial/Regiéo
Sul do Brasil

» DENIS DE LIMA
CORREIA
Agronomia/MG

» JULIANO ROBERTO
BERNARDI

Técnico em
Agropecuéria/RS

» ALEXANDER CORDEIRO
GABRIEL

Agrénomo e
Administrador de
Empresas/Todo Brasil

» JULIO CESAR POLONIO
Técnico Florestal e
Téc. em Pecuaria/Todo
Brasil

» MARCO IVAN
RODRIGUES SAMPAIO
Agronomia/Todo Brasil
» ANDERSON DE SOUZA
DOS SANTOS

Técnico Agricola Hab.
em Agropecuérial/RS,
SC e PR

» CAUE FERREIRA PIRES
Técnico Agricola Hab.
em Zootecnia/RS

» CLOVIS FRACALOSSI
Técnico Agricola Hab.
em Agricultura/PR

» EDSON WALTRICH
Técnico Agricola Hab.
em Agroecologia/SC,
PR e RS

» BRUNO FREITAS DA
ROSA

Técnico Agricola Hab.
em Agricultura/RS

» FABRICIO FELIPE
Técnico Agricola
Habilitacdo em
Agroecologia/SC, RS
» ALEXANDRE OTAVIO
FERREIRA

Técnico Agricola e em
Agropecuéria/

PR, SC, RS, SP e MS

» ALINE RUBIN
FERIGOLO

Técnico Agricola Hab.
em Agricultura/RS, PR,
MT, MS e GO.

» NEY KAMPA FILHO
Técnico Agricola e Téc.
em Administragao

WwWW - agranja.com

Empresarial/PR

» ROBSON JOSE
MENEGARDI

Técnico Agricola/PR
» DIOGO PEREIRA LEAO
Técnico Agricola/MT
» JOAO EDUARDO DOS
SANTOS

Técnico Agricola/RS
» JEFFERSON TOLFO DA
FONTOURA

Grad. Agronomia/Sul
do Brasil

» ROGERIO SLOMPO
Grad. Agronomia/
Regido Sul

» RICARDO WESLEY
FREDERICO

Grad. Agronomia/
Todo o Brasil

» RAFAEL FONTALVO
MARTIN LEVA

Grad. Agronomia/SP
» MARCELO PERRONE
RICALDE

Grad. Agronomia e
Fruticultura/RS

» ALINE DE CARVALHO
JORGE

Grad. Eng?. Agricola/
Centro-Oeste

» EVERTON ALEX
TAMANINI

Grad. Eng?. Agricola/
Regido Sul e MS

» VICTOR
VASCONCELOS
EULALIO

Grad. Eng?. Agricola/
Todo o Brasil

&
¥
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ClassiRural

Anuncie facil pela internet pelo valor de R$ 70,00
até 150 caracteres - classi@agranja.com

Ligue para anunciar: (51) 3232-2288 - www.agranja.com

AGROPECUARIAS

Agrolombo Produtos
Agropecuarios (Centro) —
Fone: (41) 3656-4264
Rua Francisco Camargo,
82 - CEP 83414-010
Colombo/PR

Casa do Fazendeiro —
Trabalhamos com
medicamentos, defensivos
agricolas, adubos,
sementes e outros
produtos.

Fone: (63) 3363-1722
Rua Frederico Lemos, 498
CEP 77500-000

Porto Nacional/TO

LEILOES

Fazenda Marambaia —

2° Leilao Imperial
Marambaia dias 18 e 19
de maio de 2007.
www.fazendamarambaia.com.br
Fones: (24) 2233-5208 e
(24) 2233-5000

Rua Dr. Agostinho Goulao,
2098 - Correas

CEP 25730-050
Petrépolis/RJ

OUTROS

Divepra Insumos para
Vetores e Pragas Ltda —
Fone: (51) 3031-6230
comercial@divepra.com.br
Rua Missoes, 51

CEP 92340-120
Canoas/RS

Dr. Neto Gibran
Agropecuéria (Clinica
Veterindria) CRMV SP 07 357.
Transferéncia de embrides
em bovinos e equinos,
inseminagéo artificial em
tempo fixo, ultra-
sonografia, laboratério de
brucelose e tuberculose
animal, exames
androlégicos e consulta
rural.

Fone: (17) 3392-1079 / 4311
Cel.: (17) 9773-8831
netovet@proveg.com.br.
Praga Cénego Emilio, 351
CEP 14740-000
Viradouro/SP

Parmafer - Pecas,
Maquinas e Ferramentas
Ltda — Comercializamos
ferramentas em geral,
parafusos, EPIS, soldas,
cabos de ago, mangueiras
e conexdes. Fone: (82)
3241-2822 - Fax: (82)
3241-5307
pamafer_al@ibest.com.br
Av. Durval de G. Monteiro,
5914 - Trab. dos Martins
CEP 57080-000
Macei6/AL

IFlesnial B4

Fone (54) 3530-8100

Fax (54) 3530-B200
comerciaiinlecnial .com. b
wiwnw inbacneal, com. br
R Alberio Parentl, 1133
CEF BgT00-000
ErechimRS

Mississipi Agricolas e
Materiais de Construgéo —
Fone/Fax: (87) 3887-1106
mississipiagricolas@ig.com.br
Av. S&o Sebastido, 114
CEP 56170-000 - Oroc6/PE

SEMENTES EM GERAL

Sementes Plantar

Fone: (45) 3226-1414
agricola@plantarnet.com.br
Av. Presidente Tancredo
Neves, 1300

1 ||r=-_.:.
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el

(11) 4611-21

BRASTECNICA

Acabe com o problema

STYROPLAST

e

de RATOS E MORCEGOS

CEP 85805-000
Cascavel/PR

Vende-se feno tifton e
azevém, contato com o sr.
Valdomiro pelos fones:
(54) 3317-1161 / (54)
9981-1895

Passo Fundo/RS

Vende-se sementes de
milheto, pensacola, capim
sudéo, sorgo forrageiro.
Toda a linha de forrageiras
inverno e verdo. Contato
com o sr. Evandro Pozza
pelos fones: (54) 3392-
1110 / (54) 3392-1081
Lagoa dos Trés Cantos/RS

ECOSERRA

A Serraria econémica e ecolégica!

Lucas Mill Brasil Ltda.

Beneficie sua propria madeira!

-

Sua Serraria
Por somente
R$ 3.890.-!

(Sem Motoserra)

- Ideal para seu Sitio
- Facil de transportar
- Ergondmico e eficien
- Garantia de um ano

SERVICOS

Palmeia Pasins & Planias
Lida

Fadi (51] 3481-4681

Fan 51 3601-3857
palmeimpasics Goaimeirapa
S oo b

Wy palmoirapasios oom b
Ay, Marno Ribeera, 305

CEF BE060-000
Eldaiada da Sul S

s

AGRIPEC - Consultoria e
Projetos Rurais — Servicos
de planejamento,
elaboragdo e execucéo de
projetos agropecuarios,
licenca ambiental e
outorgas de agua,

particulares ou para
financiamentos. Eng°.
Agrénomos: Gilmar ou
José Domingos.

Fone/fax: (77) 3424-4381
agripecvc@click21.com.br
Vitéria da Conquista/BA

Brava Comércio e
Representacédo de
Produtos Agricolas Ltda —
Fone: (61) 3612-3477
Rua Getulio Vargas, 1711
CEP 73850-000
Cristalina/GO

Hotel San Rafael, tarifa
Final de Semana em Sao
Paulo: diaria R$ 120,00

SEP/SUL 712/912 cj. Bbl. 1 1j. 1 70390-125 Brasilia-DF

50:260-330kg. Uma pessoa
nta em menos que 15min.
cil de transportar

ciente e exato
imo rendimento
0 precisa equipamento para
vimentar a tora .
relho de afiacdo incluido
ugdo diaria 9
para toras de grande diametro

e ate 8m3

Tel.: (61) 3468 4318

4 MODELOS
A partir de RS 27.000-

www.lucasmill.com.br




ClassiRural

Anuncie facil pela internet pelo valor de R$ 70,00
até 150 caracteres - classi@agranja.com

Ligue para anunciar: (51) 3232-2288 - www.agranja.com

Trevo Branco, Trevo Yermelho,
Cornichao 5an Gabriel,
Cornichdo El Rincon,

Festuca, Dactilis, Azevém E-2B4,
Aveia Preta e outras forrageiras

“Jj

» 10.2-Lacapava da Sul [/ Fa-

Fones: (55) 3281-4334 (55) 3281-5418

representantes Coimma -
Balancas e Tronco, Jumil -
Plantadeiras de Plantio
Direto, Matpar - Barracao
Pré-Moldado. Fone: (67)
3454-3091. Rua Senador
Felinto Mller, 571.

Feno para eqﬁinos, bovinos e ovinos comcaf damanhae

jantar sexta a sabado ou
sabado a domingo. Fone:

4 (11) 3334-6000

L1 reservas@sanraphael.com.br
Largo do Arouche, 150 -
Centro - CEP 01219-010

Tifton, Azevém, Mombaca / Braquidria A partir de R$ 2,50 o fardo.

S&o Paulo/SP Qd. 12. Lt. 9.
- CEP 79150-000
Br 290 km 132 Expogranja Eldorado do Sul/RS | Fones: (51) 8406-2261/ 8184-9138 Trevo Representagdes Maracaju/Ms

Comerciais — Somos

MORCEGOS COM O REPELENTE
ELETRONICO

BATEC

Tecnologia oe panta
Nio alpfr ammas comishoos
Equipamaily scngicamana cameio iy
rarn e

Césponival am cince mocalos 300, 700, Sl
{000, 1200 & 7800 "

Ecotach Projetos Eletrdnicos Lida.

Pulverizador Fankhauser

Capacidade de 600 litros, usado,
excelente estado.

Mais detalhes pelo fone:
{51) 3656-1234 com Adalberto.

TRATORES E
IMPLEMENTOS

Casa do Trator - Palmeira
Tratores Ltda — Rua Trinta
de Outubro, 116A - Fone:
(82) 3521-8771 -
Arapiraca/AL

Casa Princesa da Lavoura

Arroio dos Ratos/RS.

— Especializada em Pegas

By Amaronss, TETS - CEP J0570-000 - Badg Honeone - MG
Fone / Fax:(31)3388.7522
Sitoc waaB00 L0 ohpenjehos. oo b

13 vitaminas, aminoacidos,
bactérias de rumem e
12 minerais

Satisfagto do produtor, & a satisiacdo da GadoFino

Pesquisas e analises de Marcas e Patentes
Registro de Marcas ¢ Patonbes

Licenciamento e Averbagoes de Contratos

Defenda
o que e seu!

Transtergncia da Tecnologias
Avaliacho de Marcas & Patentes '
Poli & Kawski

= ':-H'I"."-ﬂ-'lﬂ-l Ao
o EEVED § PRIEdE

Direitos Autorais

rI||lh|| com. br

7y

ol L

[ LEITE PLUS

wn Vilamorsar r Qe g g Srora

Zlitaminas (A,D,E, niacina), metionina,
bactérias de rumem e 11 minerais.
Acrescentar no trato, aumentando leite,
gordura e baixa o C.C.S

34667.3200 i




Divimap
Maqguinas
e Pecas Ltda.

aceitamos
investidores

Agricolas e
Ordenhadeiras. Fone:
(42) 3237-1528 - Av.
Manoel Ribas, 1199 - CEP
84240-000 - Pirai do Sul/
PR

D.E.S. Comercial Agricola
Ltda — Representante
autorizado Imasa. Pegas
e implementos agricolas.
Contato com o sr. Daniel
pelo fone: (53) 3263-
6300 - Santa Vitéria do
Palmar/RS

Derval vende tratores,
implementos para
terraplenagem,
mineragéao,
pavimentacao,
agricultura, carga e
transporte usados.
Fones: (71) 3452-1605,
(71) 3452-3142 e

cel.: (71) 9129-4242
dervalmaquinas@terra.com.br

Para agucar € alcool

{pode ser acoplada no trator)

COLHICANA 2001 COLHIPALHA COLHICANA

EES NN O

Azevém e Aveia Preta:
r Produto selecionado,
depdosito em Eldorado do Sul.
Germinacao 92 e 86%.
Contato pelo fone;
(51) 9714-2800

3 | ¢/ Jodo Paulo q

Av. Magno Valente, 523 -
CEP 41810-620
Salvador/BA

Noroeste Comércio de
Maquinas Agricolas Ltda
— Fone: (44) 3631-9039 /
(44) 9102-2525 -
noroestemaq@pop.com.br
Av. Paraiba, 1195

CEP 87200-000
Cianorte/PR

Tratores e colheitadeiras
usados, varias marcas e
diversos modelos —
Contatos p/email:
macvendas@laguna.com.br

Para geragao
de energia

Para agucar, alcool
e cachaga

ECOSISTEM ECC
de 2007:- Colhicana de 2 linhas p/ acoplamento em tratores acima de 200 cv C.T.AColhedeira de forragem tragdo animal
A Unica industria com tecnologia 100% Nacional para atender o pequeno e médio produtor.

TUBOS DE

Com facas escreciais que evitam
0 enrosco

o cipd do capim

COLHICAPIM

palhada de

capim enlerada

para reaproveitamento em

confinamento

ou pra incorporar no solo.

«Vanitagens: vantagens: evita
queima da pa

PLATAFORMA
FRONTAL PMC

F.: (16) 3667-3993 — (16) 3667-6537

PVC

IRRIGACAO, DEFOFO E AGROPECUARIOS

20 mm a 300 mm
(18) 3654-7000 Penapolis - Sao Paulo

contato@asperbras.com.br

ou consulte-nos pelos
fones: (55) 3322-6680
ou (55) 9973-5643
Cruz Alta/RS

Tratorserv - Venda de
tratores novos e usados,
implementos agricolas,
pecas e servigos —
Representante Trator
Ursus e revenda
autorizada motores
Agrale. Contatos p/e-mail:
tratorserv@tratorserv.com.br

Fone/Fax: (82) 3521-
8771 - Arapiraca/AL

Vende-se uma
enfardadeira Menegaz
em 6timo estado, contato

|pacad - &g anas
Agricolas Lida

Fore {54) 34411628
Fax (S4] S441-1626
weeal. ipacol.comuor

Rod RS 4707 Fom 108 sin
Cu. Paskal 168

CEP 95330000

Veranopolis’RS

-

com o sr. Valdomiro pelo
fone: (54) 3317-1162 /
(54) 9981-1895

Passo Fundo/RS

Gl inchlesriria o Comdecia
s Carrncanas Lidas

Fonao (55} 3554- 2620

Fiax (55 3351-25230

g ol dnk . oom. br
AL (A0l D

Fum Pados S, 154

CEF 87 TOi-00H)
BanlisgoiRS

WWW+agran ja-com

Conhega 0 novo web ste do Brasi Agricola
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Cesario Ramalho

Presidente da Sociedade Rural Brasileira (SRB)

10 Brasil ndo pode correr o RISCO
de perder o produtor rural”

A Granja— Hauma sériedefa-
tores que indicam que o agronego-
cio brasileiro passa por um periodo
de retomada. Qual é a sua percep-
¢ao em relacdo a esta safra e aos
préximos anos?

Cesédrio Ramalho — Nesse mo-
mento, podemos comemorar as condi-
¢des climéticas, que foram bem mais
favorévels em relacdo a anos anteriores.
Depois de dois anos dificilimos para a
agricultura, devemoster umasafracheia
Outro ponto positivo € aperspectivaem
torno do etanol. Essa busca pelo com-
bustivel renovave japrovocou dtassig-
nificativas de pregos no milho e nasoja
Por outro lado, enfrentamos o desafio
do cAmbio. O real tem uma valorizagdo
absurda que dificulta arentabilidade do
produtor brasileiro. Precisamos enten-
der que saimos de uma grande catés-
trofe, quesignificou dividasimensas, de-
semprego no campo e nas fébricas de
maguinas e, por isso, & vamos con-
seguir recuperar toda a questéo finan-
ceira em apenas um ano. O agricultor
naciond ainda precisa conviver com os
gargal os do setor, como o transporte de-
ficiente, os juros elevados, as dificulda
des para pagar a reprogramagao das di-
vidas e aquestdo datransgenia, queesta
apenas parcialmente resolvida. Todos
esses limitantes acabam nos colocando
em umaposi¢ao atrasadaem rel acéo aos
NoSsos concorrentes internacionais.

A Granja— O produtor rural so-
freu muito com as dificuldades fi-
nanceiras dos ultimos dois anos.
Quais as licdes que ficam desse mo-

mento de crise?

Ramalho — O agricultor brasileiro
vem se profissionalizando nos ultimos
anos. Ele se viu obrigado a sair de um
sistema que antigamente era mais fami-
liar, para um novo modelo de gestdo.
Hoje, nds enxergamos grandes conglo-
merados, centrais de compras, mais
consultorias e um sistema com admi-
nistracdo maisforte, Jaexiste umaevo-
lucéo significativanesse aspecto eaten-
déncia é de que esse processo continue.

A Granja— O quea SRB espera
do segundo mandato do presidente
Lula no que se refere ao agronegé-
cio? Como o Governo Federal pode
ampliar a ajuda ao setor?

Ramalho — O Governo precisa
despalitizar as questdes relacionadas ao
campo. O agronegdcio € o maior e 0
melhor setor econdbmico do Brasil e
merece uma atencdo especial, ndo pode
ser tratado como bandeira politica, mas
sim, de forma técnica. E ele que res-
ponde por 93% do saldo comercia bra-
sleiro, mostrando €ficiéncia e excelén-
cia nas mais diversas culturas. Repre-
sentamos a melhor agricultura do mun-
do, somos uma empresa e 0 ministro da
Agriculturando pode ser objeto detroca
politica. O presidente Lulaentende esse
anseio e precisa acelerar lgumas ques-
tdes. A agriculturaficou deforado Pro-
gramadeAcde-
racdo do Cresci-
mento (PAC),
por exemplo.
Também preci-
samosdedefini-

¢Bes em torno do seguro rurd. E im-
possivel exigtir agricultura sem seguro
e o0 Brasil ndo pode correr o risco de
perder 0 seu produtor rural, que € ata
mente técnico. As deficiéncias dainfra
egtruturaelevam o Cugto Brasil, tornan-
do nossos custos o dobro da Argentina
€ quatro ou cinco vezes superiores aos
dos Estados Unidos. A situacdo das ro-
dovias do Paisé muito grave. O agricul-
tor trabalha na lavoura e muitas vezes a
soja acaba apodrecendo na estrada. E
preciso interligar rodovias, ferrovias e
hidrovias e investir nos portos, que ain-
da tém baixos calados. Esse quadro de
problemas provoca um grande deséni-
mo no produtor rural.

A Granja - O senhor assumiu a
SRB nofinal do ano passado. Quais
s80 as suas metas e obj etivos a fren-
te da entidade?

Ramalho —Meu objetivo é dar se-
guéncia ao traba ho exitoso que vinha
sendo feito por Jodo Sampaio (ex-pre-
sidente da SRB). Nossa intencao é se-
guir buscando a aproximacao e o con-
vencimento dos 6rgdos politicos em
relacdo ao setor, mas acima de tudo,
batal har paraque o produtor tenharen-
da. Essaéapaavra-chave, porque ndo
sabemos até quando o produtor vai
conseguir resistir sem ter renda na ati-
vidade. &

O real tem uma valorizacdo estupida que dificulta

a rentabilidade do produtor brasileiro
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