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O SEGREDO DE QUEM FAZ

0 DESAFIO DE PRODL

Macel Felix Caixeta lamenta que o produtor rural

brasileiro ndo tenha segu

ranca para trabalhar.

Aos 65 anos, ele ja passou por muitos bons
e maus momentos do setor e alerta para

a necessidade do agricult
0 planejamento e a caute
a safra. Administrador de

or valorizar
la na hora de pensar
empresas por

formacao, Caixeta tem propriedade
em Vianopolis/GO e faz parte da Federacéao

da Agricultura e Pecuaria

de Goias (Faeg)

ha 18 anos. Em 2007, cumpre

0 seu segundo mandato como presidente

da instituicao. Ainda como representante

dos produtores, ele ocupa o cargo de presidente

da Comissao Nacional de

Graos, Fibras

e Oleaginosas da Confederacao da Agricultura
e Pecuaria do Brasil (CNA).

Denise Saueressig
denise@agranja.com

A Granja — Os produtores rurais
enfrentaram periodos dificels nos ulti-
mos trés anos. Como estd sendo 2007
para o setor?

Mace Caixeta— O ano de 2007 ini-
ciou com os produtores rurais em muitas
dificuldades. Os pregos dos gréos ostila:
ram muito no inicio do primeiro semestre
e tiveram quedas bruscas. Hoje os produ-
tos agricolas ndo conseguem dcancar pre-
¢os de mercado que cobrem o custo de
producdo. O endividamento continua gra-
ve e sem solucdo. Produtor endividado néo
pode acessar financiamentos anunciados
pelo governo federd e, sem recursos, néo
consegueplantar. O quadro éagravado com
0 aumento dos insumas agricolas em mo-
mento de preparo de solo parao plantio da
safra 2007/2008. O governo permitiu que

as empresas fornecedoras de insumos e
compradoras de nossos produtos se con-
centrassem e dominassem o mercado. Pa-
gamos caro por fertilizantes e defensivos -
mesmo com o ddlar baixo -, temos Noso
custo de producéo elevado e os precos de
nossos produtos achatados no momento
dacomercidizacio.

A Granja— E quais so as expecta-
tivas em torno dos pregos para o res-
tante do ano?

Caixeta— A perspectiva é de que n6s
tenhamas pregos melhores, principa men-
te no caso da soja. Os precos do milho
continuam probleméticos. Ja o trigo tem
possibilidade de atingir um prego maisato
€S2 ano porque o mercado internaciond
esta desabastecido e o Brasil esta produ-
Zindo menos de um terco de sua necess-

uivo Faeg
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dade. Portanto, haveramenoscofertado pro-
duto e umareacéo nos pregos. Haumaten-
déncia de dta no mercado da carne bovi-
na, suina e de frangos que deve persistir
nos proximos meses. E um momento de
cautela, de cuidados com a sanidade vege-
tal e anima no Pais para que ndo sgamos
surpreendidos com problemas sanitérios.

A Granja— Qual éa sua avaliacdo
sobre o Plano Agricola e Pecuario 2007/
20087 O que agradou e o que desagra-
dou o setor?

Caixeta— Esse Plano Agricola e Pe-
cuario ndo trouxe novidadesem relacéo ao
anterior. A reducéo nataxadejuroseraago
necessario, mas ela ndo veio nos patama:
res que os produtores esperavam. Quando
comegamos com uma taxa de 8,75% ao
ano, a taxa Sdic estava em 24%. A Sdlic
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caiu pelametade, mas ataxade juros agri-
cola reduziu em apenas dois pontos
porcentuais e néo acompanhou aquedada
Sdlic. N&o é o ideal, mas é um avanco.
Esperamos que o governo continue redu-
zindo s juros nos proximaos planos. Outro
ponto que lamentamos é o volume de re-
cursos anunciados — R$ 58 bilhdes. Essa
guantiando atenderd anecessidade do pro-
dutor brasileiro. Nesse montante, estdo
contemplados recursos para custeio € in-
vestimento, mas o destinado ao seguro
agricolaaindaé muito pequeno. Comdeé
possivel segurar apenas 2,7% daareaplan-
tadanaciond. Outro agravante et no fato
de 0 seguro agricola brasileiro ndo ser um
seguro de renda. Enquanto o governo néo
entender que precisainvestir em mecanis-
mas de seguranca ao produtor, a agricul-

turanaciona sempreenfrentaraproblemas.

A Granja — Como os produtores
vém trabalhando paratentar minimizar
osimpactos do délar baixo?

Caixeta— O produtor tem feito asua
parte tentando diminuir o custo de suapro-
ducdo tanto na agricultura como na pecu-
aia Mas conviver com uma politica mo-
netéria como a que esta sendo praticada,
com a desvaorizacdo do ddlar dessa ma
neira, so atrgpalha o produtor rura. NGs
gue exportamos grande parte de nossapro-
duco, principadmente o Centro-Oeste bra:
sileiro, sofremos quando interiorizamos os
baixos precos pagos por Nossos produtos.
Ao fechar a conta percebemos que
estamos recebendo abaixo do custo de pro-
ducgo. Sabemosqueédificil modificar uma
politica monetéria, mas também é dificil

para o produtor continuar exportando com
uma politica tdo desastrosa como a prati-
cadano Brasil. H4anecessdade, entéo, de
gue o produtor reveja os seus negociaos,
tenha cuidado na hora de plantar, facaum
plang amento endoinvistaem umaativida-
de agropecudria sem 0s critérios necessa
rios. E melhor que o produtor produzame-
nos e tenharentabilidade do que searriscar
a produzir mais perdendo recursos.

A Granja— Quaissdo asprincipais
perdas que o agr onegdcio enfrenta com
0 cambio nos patamar es atuais?

Caixeta — NOs precisamas, primei-
ro, separar 0 agronegécio do setor produ-
tivo brasileiro. O agronegdcio naciond vai
bem, principamente os fabricantes e for-
necedores de insumos agropecuarios. En-
tretanto, a base do agronegécio, que é a
agropecuaria, perde rentabilidade e com-
petitividade quando tem de enfrentar juros
atos e quedado ddlar.

A Granja— Comoosprodutoreses-
tao trabalhando com os indices de
endividamento? A situacdo ainda é cri-
tica?

Caixeta— A situacao é critica porque
0 produtor est4 sem renda para pagar o
gue ficou devendo no passado e nds
estamos tentando negociar com o gover-
no. Existe uma comisséo formada pelos
ministérios da Fazenda e da Agricultura,
Organizacéo das Cooperativas Brasileiras
(OCB) e CNA que esta estudando propos-
tas para a solugdo do endividamento
agropecuario. O produtor ndo faz milagres.
Se ele ndo possui renda, como ele ira pa:
gar as contas? Nota-se que quando o go-
verno anuncia um Plano Safra, como o de
2007/2008, é parafinanciar aindistria Os
recursos seem das maos dos produtores e
seguem direto para a indistria. Essa fdta
devisdo do futuro podelevar o setor auma
Stuacgo andamaisgravedeendividamento.

A Granja — Entre os produtores
goianos, qual é o montante da divida
atual? E como os agricultores estéo fa-
zendo para conseguir novos financia-
mentos?

Caixeta — O endividamento do pro-
dutor rurd goiano giraem torno de R$ 10
bilhGes. Corresponde a um pouco menos
de 10% do endividamento nacional. Neste

AGRANJA | 7
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Produtor endividado
nNao pode acessar

financiamentos e,
sem recursos, nao
consegue plantar

montante estéo contabilizadas as parcelas
de Securitizagdo, Pesa e todas as prorro-
gacdes que o produtor tem feito nos Ulti-
mos trés anos. O produtor goiano tem fei-
to de tudo para pagar seus déhitas, o pro-
blema é que hafdtade renda. Como gerar
recursos para quitar dividas se o custo de
umasacadesojagiraemtornode R$ 24 e
0 preco minimo é R$ 14? Se o milho no
mercado empata com o vaor estabelecido
como prego minimo, R$ 14? N6s precisx
mos de uma palitica agricola Sria.

A Granja— De que forma o setor
espera que o governo federal trate a
guestdo das dividas? Quais S0 as pro-
postas da cadeia produtiva nesse senti-
do?

Caixeta — Os produtores esperam
gue os déhitos sgam prorrogados por tem-
o que 0s permita pagérlos, com taxas de
juros compativels com as dificuldades da
agropecuaria. Que o governo reconheca
que é preciso aumentar esses limites ao
produtor rural pelos bancos oficiais para
que possam continuar plantando. Nés po-
demos dobrar a producéo de 131 milhes
de toneladas e nos tornarmos 0 maior pro-
dutor mundia de aimentos. Mas paraisso
preci samaos de mecanismos que déem con-
dicdes para que o agricultor plante e con-
tribua com o Pais.

A Granja — Especialmente em
Goias, quais sdo os principais desafios
enfrentados atualmente pelos produto-
resrurais?

Caixeta — Os desafios sG0 0s mes-
mos de todos os outros produtores brasi-
leiros. E vencer afdta de seguranca. Se-
guro rurd, precos de garantia, como acon-
tece em outros paises, também grandes
fornecedores de dimentos. Nés ndo que-
remos subsidios, mas 0 governo precisa
garantir o preco de equivaénciaparague o
produtor ao menos evite prejuizos. Se ha
Seguro, o crédito vem facilmente. Como
nGs N0 temos seguro, ninguém quer em-

prestar recursos. Os bancos dficiais redo-
bram a burocracia de acesso ao crédito,
porque ees ndo querem emprestar recur-
S0S com O risco de ndo receberem. O que
diferencia o produtor goiano dos outros
guando se trata de desdfios € o problema
da infra-estrutura para exportagdo. NGs
estamos longe dos portos, 0s Nossos pro-
dutos sdo mais desvaorizados porque o
frete até o porto é dto. A agricultura do
Cerrado brasileiro € uma agricultura cara,
€ uma regido de solo complicado que o
produtor conseguiu transformar em pro-
dutivo. Por causa desses investimentos,
cultivar no cerrado se tornou mais onero-
S0 do que em outras regides.

A Granja— Ainda entre os proble-
mas de infra-estrutura, como as defici-
éncias da armazenagem ainda afetam
a competitividade do agronegécio do
Centro-Oeste?

Caixeta — A escassez de armazéns
afeta diretamente o produtor em dois as-
pectos. Sem armazém o produtor é obri-
gado a vender boa parte de sua producdo
logo que acaba de colher, ndo Ihe é possi-
ve esperar por melhores pregos e, muitas
VEZES, 0 prejuizo éinevitavel. O outro pro-
blema esta no fato de grande parte dos ar-
mazénsser de propriedadedaindistria. Ela
recebe 0 produto para armazenagem, mas
impde o prego sobre a mercadoria, nor-
ma mente desvantajoso ao produtor. O Bra-
sl éo Unico paisem queasoja, no periodo
de entressafra, possui dois pregos. O pre-
¢o de balcdo — no armazém da indlstria—
tem deségio de 20% a 25% em relacéo a
sojaque estaem armazéns gerais ou armax
zéns particulares de produtores.

A Granja— Qual éa sua avaliacdo
sobre a expansao da cana no Estado de
Goias? A atividade é positiva para o
agronegaécio e, principalmente, para o
agricultor goiano?

Caixeta — E naturd. A cana-de-acU-
car é uma cultura que tem dado rentabili-
dade em todo o Pais e é moda. Ela tem
penetrado Goias afora. No Estado ja so
16 usinas em funcionamento e cerca de
60 projetos aguardando implantacéo. Po-
rém, ndo podemos esquecer que a cultura
da cana fica naméo dainditria e néo na
do produtor. E aindUstriaque dominatoda
acadeiadacana Em Goiés, os produtores
estd0 arrendando suas terras e repassando
paraaindistriaafuncdo de produzir maté-
riacprima. A Faeg recomendaque o produ-
tor sgja fornecedor de cana-de-aclcar a
usina Quetranformeacanaemmasuma

dternativa de renda e ndo a Unicafonte de
rendimentos. O setor devera expandir ain-
damaisem Goiés, masoided seriaquese
expandisse por todas as regifes carentes
do Estado. O governo tem dado atencéo
para a cana nas regides ja desenvolvidas,
mas nos precisamos levar esses incenti-
VOs para o norte, parao Vae do Araguaia,
parao nordeste de Goias. A canaem Goias
va avancgar, mastemos que tomar cuidado
para que o produtor ndo fique a margem
do processo.

A Granja— Qual éo perfil do pro-
dutor que et aderindo & cana-de-agu-
car nas terras goianas?

Caixeta — Produtor de gréos, de a-
godéo e, em aguns casos, pecuarista. No
caso dos graos e da pecuaria o produtor
opta pela cana porque se trata de uma cul-
tura que oferece maior rentabilidade. No
algodao, porque as areas de cultivo em
Goias estéo se dedocando das regides sul
e sudoeste para regides de maior dtitude
onde aculturaapresentamel hor produtivi-
dade. As areas abandonadas pelo dgodao
estd0 sendo preparadas para a cana

A Granja— Quais sa0 as principais
orientagbes da Faeg para seus produto-
res nesse momento de tantos desafios
parao agronegdcio? Como épossivel tra-
balhar deformamaiscompetitivadolado
de dentro e de fora da propriedade?

Caixeta — Trabahar com muita se-
guranca e cautela. Fazer o plangjamento
de sua atividade, estudar o mercado. O
produtor tem que passar a fazer o pape
de controlador de mercado. Paranés, que
recebemos um Plano Safra que ndo da
seguranca ao produtor, com mecanismos
de garantia de pregos — sgjam contratos
de opcéo, AGFs, EGFs e garantiade pre-
¢o minimo, fica dificil plangjarmos a ati-
vidade. N6s precisamos estudar 0 mer-
cado para que a gente possa escolher as
melhores culturas a serem plantadas no
proximo ano. i

A cana vai avancar,
mas temos que tomar
cuidado para o

produtor néo ficar a
margem do processo
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inda esta vivo na memoria de

muitos produtores. as vésperas

das duas Ultimas safras, soja e
milho, o que ndo plantar?Afinal, asduas
culturas ndo se mostravam nem um
pouco atraentes do ponto de vista eco-
némico. Mas agora tudo esta diferente.
Momentos antes da safrade verdo 2007/
2008, tanto o cereal como a oleaginosa
provocam um sorriso largo no produ-
tor. Ambas as culturas est&o no que se
poderia classificar de bom momento no
gue se refere a cotacOes, sobretudo por
razoes internacionais. No entanto, qual
devera ser a escolha mais interessante?
Milho ou soja, 0 que plantar? Qual sera
a opcao do produtor? A nossa reporta-
gem de capa esmilca esta questéo, in-
clusive ao levar em consideragdo as di-
ferencgas regionais, pois Centro-Oeste e
Sul, realmente, sdo dois “ paises’ a par-
te.

E plantar no Brasil é sempreum exer-
cicio de coragem. Ao contrario de pai-
ses mais desenvolvidos, onde o produ-
tor é protegido por acdes institucionali-

10 | AGOSTO 2007

zadas (inclusive por subsidios), por aqui
investir na lavoura significa apostar no
escuro. Esta é a tonica da entrevista a
secdo Segredo de Quem Faz, concedi-
da pelo produtor e presidente da Fede-
racdo da Agricultura e Pecuaria de Goi-
as, Macel Caixeta.

Mas certamente ndo vai plantar mi-
Iho no escuro quem observar atentamen-
te a reportagem sobre os novos hibri-
dos do mercado. Um verdadeiro guia
do que de melhor as empresas estéo lan-
¢ando a0 mercado. E por falar em mo-
dernidade, publicamosum artigo do pro-
fessor José Paulo Molin, um reconhe-
cido expert em agricultura de precisdo,
gue aponta o que de mais moderno a
tecnol ogia oferece ao produtor. E o que
vem por ai.

No Caderno Cana, uma reporta-
gem esclarecedora sobre a fusdo entre
as usinas paulistas Santa Elisae Valedo
Rosario, unido que vai criar umagigan-
te do setor sucroalcooleiro.

Boaleitural
v & |,'.|I | i ..|
e =.I":". i - ey .'_.hl...: l-'-l- Wb
LY

B by
"
e



ANUNCIO



PRIMEIRA MAO

~ NOVO
" LIDER DA
'FEDERARROZ

[ Renato Rocha (E), de Dom
- . e ,1{' Pedrito, foi eleito presidente da
Federacgdo das Associaces dos

Arrozelros do Rio Grande do Sul (Federarroz)

para um mandato de trés anos. Ele assume no lugar
de Valter Potter, que passou a presidente do
conselho cansultivo dainstitui¢do. A principal meta
danova gestéde € dar sustentacdo ao produtor na
atividade, e afederacdo mantém-se trabalhando
pelo aumento das exportacoes e pelo combate as
diferencas em relagdo ao arrez procedente do
Mercosul.

@
°
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Plastico de cana

Atéofinal de 20009, polietileno de alta
densidade comegara a ser produzido em
escalaindustrial a partir do etanol. A obten-

A Comissdo Técnica Naciona de Biosseguranca
i (CTNBiI0) aprovou o plantio de eucalipto

" transgénico. Mas apenas para pesquisa.
Py “’E As empresas ou instituicdes interessadas
i precisardo atender a procedimentos
planejados de plantio para proteger o
i meio ambiente. As &reas
% experimentais serdo isoladas por
uma barreira minima de
“amortecimento”.

Ja o campo de pesquisa
deveraficar auma
distancia minima
de 1 quilémetro
.+ de pomares abertos
d- de sementes

e mudas de
eucalipto
ea3de
areas de

: : v ﬁlcultura_

¢ao do “polimero verde’ foi
anunciada pela Braskem.
Atualmente, 0
polietileno éfeitoa
partir de um deriva-
do do petréleo. Ele é
utilizado para
fabricar embalagens
plasticas flexiveis e
pecas para a industria
automotiva. A expec-
tativa da empresa é
produzir até 200 mil
toneladas/ano. O anuncio da
tecnologiafoi feito pelo diretor da Brasken,
Manoel Carnaliba (foto).

s 193.300.008.300

AFederacao Brasileira dos Bancos (Febraban)
revelou que o estoque de d|V|das do setor
agropecuario brasileiro somavaR$ 139,9
bilhGes em maio.
O montante corresponde a...
3,487 milhdas

de tratores de 75cv (preco de R$ 40 mil)

4,323 bilhdes

de sacas de soja (cotagdo a R$ 30)

2,391 biliges

de arrobas de boi (cotacdo a R$ 60)
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Com presenca marcante de fundos de investimentos e
extremamente contaminado pela febre dos
biocombustiveis, o mercado de graos encerrou o primeiro
semestre deste ano com pregcos médios bem acima da
média histérica na bolsa de Chicago. O milho alcangou US$
3,9560 por bushel, 64,17% acima da média registrada entre
janeiro e junho do ano passado, enquanto asoja subiu
29,76%, US$ 7,7020 por bushel.

... € uma década que promete

O crescimento da indUstria global de biocombustiveis vai
manter os pregos dos produtos agricolas em altana
proxima década em razao da demanda maior por graos. A
concluséo é da Organizacéo paraa Cooperacéo e 0
Desenvolvimento Econémico (OCDE) e a Organizacdo das
Nacdes Unidas para a Agricultura e Alimentacao (FAO).Os
biocombustiveis terdo forte impacto na agricultura entre
2007 e 2016, e as cotacOes, sobretudo dos graos, devem
subir entre 20% e 50% no periodo.

Capital
da Agriculiura

de Precisdo

AAssembléal egidativado
Rio Grande do Sul aprovou por
unanimidade um projeto de lei
quedeclarao municipio de Nao-
Me-Togue como a “Capital da
Agricultura de Precisao”. O ti-
tulo € um reconhecimento ao
Projeto Aquarius, desenvolvido
ha sete anos por uma parceria
da Cooperativa Agropecuaria e
Industrial (Cotrijal), Massey Fer-
guson, Augustin, Stara, Fazen-
daAnnae Universidade Federal
de Santa Maria. Najudtificativa
do projeto, o aumento da uni-
formidade das lavouras entre
20% e 30% e o0 incremento mé-
dio de 9% da produtividade.

Aprovadas
41 cultivares
fransgénicas...
nas Filipinas

O departamento de agricul-
turafilipinojaprovou4lvarie-
dades de sementes transgénicas
para consumo, processamento
de dimentos ou plantio comer-
cial. Sdo cultivares de milho,
soja, canola, batata, algodéo, be-
terraba e milho geneticamente
modificadas para alimentacéo
humana e animal e processa-
mento de alimentos.

Pesquisadores da
Universidade de Brasilia
desenvolveram um
gaseificador que
transforma residuos
vegetais em energia
elétrica.

O equipamento ja foi
testado e aprovado com
cascas de arvores, carogos
de acai e lascas de madeira
de cedro. O gas gerado pela

eljao e soja
em destaque

O Governo de Minas
Gerais criou um Centro
de Inteligénciado Feijédoe
um Centro de Inteligéncia
da Soja. O objetivo das
Instituicdes é oferecer
Informagdes (iteis para
tornar as duas cadeias
mais fortes e Competitivas
No mercado global .
Ambos funcionam por
Melo dos sites
Www.cifeijao.com.br e
WWw.cisoja.com.br,
construidos e
coordenados pela
U_nl versidade Federal de
Vicosa.
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Luz dos restos

gueima desses residuos
passa por um processo de
pos-tratamento para a
separacdo de material
particulado e, em seguida,
alimenta um pequeno
motor que aciona

€ mantém em operagdo um
gerador de energia elétrica.
A tecnologia permite gerar
até 30 kW, o suficiente para
abastecer cerca de cem
familias.
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AQUI ESTA A SOLUCAO

SUMICO DAS ABELHAS

Ouvi uma noticia estranha, sobre o
desaparecimento de abelhas no Brasil.
Vocés sabem me dar mais informagtes
sobre isso? Por que e de que formaisso
esta acontecendo? Grata pela atencao.

Noeli Sampaio
Curitiba/PR

R- Cara Nodli, 0 desaparecimento
de abelhas do planeta tem preocupado
autoridades de varios paises. Aqui no
Brasil, o assunto até foi tema de audi-
éncia na Camara dos Deputados, em
Brasilia. Oscientistas chamam esse pro-
blema de desordem de colapso de col 6-
nia, que jafoi identificada nos Estados
Unidos, Alemanha, Suica e Peninsula
Ibérica, e é caracterizado pelo fato de
abelhas operérias encarregadas de co-
letar 0 néctar e o pdlen nas flores ndo
retornarem as colméias. No Brasil, esse
problema ainda n&o foi oficialmente
constatado. A pesquisadora Fabia de
Méllo Pereira, da Embrapa Meio-Nor-
te, com sede em Teresina/Pl, explica
gue a causa da morte das abelhas no

territério brasi- R "x\.
leiro pode ser, entre S
outras, envenenamento,

plantas toxicas ou fome. “Este Ultimo
motivo é causado pelamadisposicao das
colméias em regibes sem floradas sufi-
cientes e também pelo fato de os api-
cultores ndo fornecerem alimentos para
as abelhas’, afirma. As abelhas nativas
também podem sofrer com os desma-
tamentos e aatuacdo dos chamados* me-
leiros’ (as pessoas gque extraem o mel),

(I

-

que, na ope-
racdo, acabam ma-

tando os insetos. Segundo a
pesquisadora, € preciso monitorar 0 pro-
blema, dando aten¢&o necessariaao caso
identificado em outros paises, como nos
Estados Unidos. “N&o devemos descar-
tar a possibilidade desse problema ocor-
rer no Brasil, por isso devemosficar aten-
tos. A apicultura, alémde preservar omeio
ambiente, gera renda e auxilia nainclu-
sd0 socid”, ressalta

PREPARO DO SOLO PARA 0 ARROZ

Por favor, preciso de dicas sobre o preparo do solo e o plantio da lavoura
de arroz. Qual é adensidade ideal de sementes na plantagéo da cultura? Obri-
gado pela gjuda.

Nelson Carvalho
Uruguaiana/RS

R- Prezado leitor, o preparo do solo e a época de semeadura so fundamen-
tais e devem ser tratados como prioridade pelos arrozeiros. Os pesquisadores
do Ingtituto Rio-Grandense do Arroz (Irga) estéo orientando os produtores a
iniciarem o preparo do solo antecipadamente. Segundo o agrénomo do Irga
Vamir Menezes, antes de decidir como sera este processo, € importante o
produtor saber a época em que iraredizar a semeadura. “O preparo com ante-
cipacdo reduz custos, ja que os produtores vao necessitar de menos méo-de-
obra e méguinas’, esclarece. Para ele, no Rio Grande do Sul, a melhor época
para semear vai da segunda quinzena de setembro até os primeiros dias de
novembro. Se passar dessa data, 0s arrozeiros poderdo amargar perdas de
produtividade. Menezes afirma que os técnicos do Irga estéo a disposicdo dos
produtores para tirarem dividas nos 39 Nucleos de Assisténcia Técnica da
ingtituicdo em todo o interior do Estado. O pesquisador observa, também, que
0 manejo dalavoura deve seguir cinco pontos-chave: adequagéo do solo parao
plantio, época de semeadura correta, adubacdo equilibrada com uréia no seco,
controle precoce das plantas daninhas e inicio da irrigacdo quando a planta
atingir trés ou quatro folhas. Menezes recomenda que a densidade ideal de
sementes na lavoura sgja de 100 a 120 quilos por hectare. “Com a redugédo do
= nimero de sementes e 0 aumento da quantidade de adubo, o produtor conse-
& guirdincrementar a produtividade’, destaca.




O BRASIL AGRIGCOLA

CLIMA PARA A BANANA

Gostaria de saber quais sdo as con-
di¢des ideais de clima para o desenvol-
vimento da banana e o que é preciso
fazer para obter bons resultados em re-
gibes mais secas. Obrigado.

Jorge Silva
Campina Grande/PB

R- Jorge, segundo informagdes da
Embrapa, atemperaturaideal paraasba-
naneiras comerciais situa-se em torno
dos 28°C, sendo a faixa de 15°C a 35°C
os limites extremos para a exploracdo
racional dacultura. No Brasil, amaioria
das zonas produtoras enquadra-se nes-
ses limites. Estes sd0 niveis de tempe-
ratura essencialmente tropicais encon-
trados nas regides Norte e Nordeste,
assim como em parte das regifes Su-
deste e Centro-Oeste. Ha cultivos em
microrregides homogéneas subtropicais
dos Estados de S&o Paulo, Parang, Santa
Catarina, Rio Grande do Sul e Mato
Grosso do Sul, onde as cultivares Na-
nica, Nanicdo e Grande Naine, com
mel hor tolerénciaao frio, sdo mais utili-
zadas. Abaixo de 15°C, a atividade da
planta é paralisada. Temperaturas infe-
riores a 12°C provocam um distUrbio
fisiol6égico conhecido como chilling ou
“friagem”, que afeta os tecidos dos fru-
tos, prejudicando o processo de matu-
ragdo. Em temperaturas superiores a
35°C, o desenvolvimento daplantaéini-
bido em conseqliéncia, principal mente,
da desidratacdo dos tecidos. A bananei-
ra é uma planta com elevado e constan-
te consumo de agua, em virtude de sua
morfologiae da hidratagcdo de seusteci-

dos. A Embrapa informa que as maio-
res producdes de banana estdo associa
das a uma precipitacdo total anual de
1.900 mm, bem distribuida no decorrer
do ano. Em regides que apresentam bai-
xa precipitagdo pluvia (500-600 mm/
ano), a deficiéncia hidrica é permanen-
te. Portanto, elas exigem irrigagdo su-
plementar para a obtencéo de colheitas
economicamente satisfatOrias. Préticas
aternativas, como 0 manejo do solo, a
fim de aumentar a infiltracdo da agua
das chuvas, e a utilizac&o de cobertura
morta do solo, para conservar a umida-
de, também sdo recomendaveis. O su-
primento adequado de agua esta rela-
cionado com o tipo de solo, podendo o
limite de 100 mm/més ser suficiente para
solos mais profundos, com boa capaci-
dade de retencéo de umidade, e de 180
mm/més, para solos com menor capaci-
dade de retencao. E fundamental, porém,
que o fornecimento de aguaassegureuma
disponibilidade néo inferior a 75% da
capacidade de retencdo de &gua do solo,
sem que ocorra o risco de saturagéo, o
que prejudicaria sua aeragdo. E possivel
obter boa produtividade comercial na
regido Nordeste desde que se use irriga
¢80 suplementar nas zonas semi-aridas.
Nas zonas litoréneas, mais Umidas, a uti-
lizacdo de préticas dternativas, como o
manejo do solo, paraaumentar ainfiltra-
¢80 e 0 armazenamento da agua no solo,
eautilizacdo de coberturamortado solo,
paraconservar aumidade, podem ser su-
ficientes paraa obtencdo de produtivida-
des comerciais, sem necessidade deirri-
gacdo suplementar.

A Granja
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CARTAS FAX E-MAILS

MAIS CANA-DE-ACUCAR

Sou um novo assinante da revista A Granja e recebi a
edicdo n° 700, cuja reportagem de capa era a seguinte: “As
maquinas invadem a cand’. Mas gostaria de saber se serd
publicada mais alguma coisa que trate sobre variedades de
cana-de-acUcar, a metodologia sobre controle de perdas no
corte e pés-carregamento, metodologia na analise de flores-
cimento e, se possivel, também, trabalhos sobre maturado-
res.

Denis Antunes Maximiano
CapinopolissMG

Prezado Denis, desde a edicdo passada a revista
A Granja passou a dedicar muito mais destaque a cana e
assuntos relacionados a cultura. No Caderno Cana, nas pré-
ximas edic¢Bes, 0 senhor vai encontrar muitas informacdes
relevantes sobre o cultivo da matéria-prima do etanol, assim
como sobre 0 seu mercado.

Ilivaldo Duarte-Imprensa Coamo

L - - S Y
CADERNINHO QUE RESOLVE MESMO

Muito interessante a reportagem da se¢do Agricultura
Familiar da Ultima edicdo (“Caderninho muda a vida dos O VIELHOR PARA A AGRICULTURA DO
Silva’, edicdo 703). Tenho uma propriedade de 40 hecta- Z
res em LavrassMG e sempre alertei minha mulher e meus PAIS
filhos, que trabalham na lavoura comigo, sobre a impor-
tancia de ter o controle de todas as despesas da familia.
Fiz questdo de mostrar a revista a eles, pois ainda néo
acreditavam que anotar todos os gastos faria a diferenca
no final do més. Adotamos o0 método e ja houve uma redu-
cado significativa de custos. Parabéns e continuem assim,
com reportagens interessantes e que tratem do pequeno
produtor. Grande abraco.

A reportagem sobre 0 22° Seminario Cooplantio,
publicadanaedicdo 703 da revista, mostra aimportan-
cia que o produtor deve dar a todos os aspectos do
trabalho no campo hoje. A Granja sempre da atencéo
aos principais assuntos a que o agricultor precisa estar
atento para que sua producdo cresga. Sou assinante da
revista e estou sempre a procura de reportagens como
€ssa, que mostram como € possivel produzir mais e

Jodo Antbnio Pereira melhor sempre.

LavrassMG

Carlos Eduardo Dreher
Marechal Candido Rondon/PR

A ENERGIA NAS MAOS DO PRODUTOR

Acredito que o biodiesel tem potencia para transformar-
se em alternativamais do que rentavel ao produtor. A adogdo
do plantio de matérias-primas como mamona e girassol para
a producéo do combustivel por parte dos produtores e a exi-
géncia do governo de adicéo de 5% do combustivel renova-
vel ao diesel até 2013 sdo sinais de que o futuro € promissor.
Parabéns pela matéria de capa da edicéo de julho (“O Com-
bustivel que jorra das méos do produtor”), que, além de apre-
sentar essas informagdes, me fez abrir ainda mais os olhos
para 0 assunto. Aqui onde moro, em Rosario do Sul/RS, uma
usina da Brasil Ecodiesel entrou recentemente em operacao.
E preciso trabalhar em agdes como essas para que a depen-
déncia do petrdleo diminua e o combustivel limpo sgja cada
vez mais valorizado.

Mério Silva Reis
Rosério do Sul/RS

| 1
Acesse www.agranja.com ou mail@agranja.com
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BEM-VINDO AO PAIS DO
CHUTOMETRO. AQUI 0S NUMEROS
NUNCA BATEM. QUASE SEMPRE
2+2DA 50U 22.

ual serdo volumedasafra
brasileirade gréosefibras
2006/20077? Segundo o
Instituto Brasileiro de Geografiae
Estatistica (IBGE), vai superar as
135 milhdes de toneladas. Um re-
corde absoluto. Ja segundo a Com-
panhiaNacional de Abastecimento
(Conab), realmente serdumacol hei-
tarecorde, mas o nUmero € um pou-
co superior a130 milhdes de tone-
ladas. E agora, qual é aestatisti-
ca gque esta correta? Ou pelo
menos mais préximadaver-
dade?

E vocé sabe qual éareal
populacéo brasileira de bo-
vinos? Bem, independenteda
fonte consultada, certamente
0 numero apontado sera
acompanhado de um “ aproxi-
madamente”, ou “em torno de”,
ou“cercade’... Arealidadeéqueo
IBGE até apresenta algumas esta-
tisticas sobre o rebanho brasileiro,
mas alguém acredita nesses nime-
ros? N&o hdum Unico envolvido na
pecuérianacional que acredite no
namero oficial de 190 milhdes de
cabegas (ou seriam 180 milhdes?).

E ainda tem os nUmeros de or-
ganizagOes estaduais ou mesmo
classistas e privadas. Como as se-
cretarias estaduais, as Ematers e
congéneres e a Confederacéo Na-

cional deAgriculturae Pecu&riado
Brasil (CNA). Cadainstituicdo das
citadas e muitas outrastrabal ha por
vezes com numeros proprios que
diferem emmuito dasedtatisticas ofi-
ciais. Portanto, s8o maise maisnu-
meros para embaralhar a vida de
guem precisa desesperadamente de
estatisticas, como algum estrangei-
ro procurando investir no Pais ou

Imagine-se a dificuldade de quem
precisa de nameros para elaborar

uma politica de abrangéncia

nacional para algum segmento da

agricultura sem ter em maos
dados estatisticos confiaveis.

mesmo um jornalistade agricultura.

Imagine-se a dificuldade de
guem precisade numeros paraela-
borar uma politica de abrangéncia
nacional para algum segmento da
agricultura sem ter em maos dados
estatisticos confiaveis. Como, por
exemplo, mensurar e programar uma
politicasanitariaeficiente de preven-
cdo a aftosa se ndo sabe ao certo
qual é o tamanho do rebanho brasi-
leiro? E note-se: ndo seestaquesti-

onando agui o volume de producéo
de uma cultura ou de uma criacdo
inggnificante, massmdosprincipas
cultivos e damaisimportante cria-
¢cdo comercial do Brasil.
Observa-se a diferenga entre a
projecéo de safra do IBGE e da
Conab. S&0 5 milhdes detoneladas!
N&o é umadiferenca pequena, mas
sim um disparate. Enfim, éum nu-
mero significativo, quefaz umadi-
ferenca muito grande quando o
assunto é espaco em carroceria
de caminhdo ouemsilos. Jaa
diferencado rebanho éde 10
milhdes, 20 milhdes de cabe-
cas, uma popul acéo superior
ade muitas pecuérias mundi-
as.

H& um outro nimero que
ninguém, mas absol utamente
ninguém, conhece: o volume de
producéo agricola dos assenta-
mentos brasileiros. Ninguém tem
conhecimento sobre quantos ou
quai s assentamentos s0 auto-sus-
tentavei s ou mesmo gerem boa par-
te de suaalimentagéo. Mas, neste
caso, nao é culpa do chutémetro,
especialidade brasileira. Massim
de interesse daqueles que tentam
esconder 0 quanto os assentamen-
tos sdo um fardo pesado para 0s
cofres publicos—leia-se bolso do
consumidor. =
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UM VERAO SE

O que vai ser mais interessante plantar Luiz Siva
na safra de verao: milho ou soja? s iR

gangorra. Dependendo do anda-

E em qual regido desse IMens0  mento da lavoura de soja nos Estados

Unidos e dos precos no mercado inter-

Pais € mais rentavel o milno ou asoja? o o produtor faz a sua opczo entre o

plantio da oleaginosa e a semeadura do

Mas sera gue ndo havera umamais  miho. Nasira200708, agangorraten-

de aficar equilibrada, sem pender para

em alta do que a outra? Averdade é que ~ um &b ou oiro. A~ fere em torno

do etanol nos Estados Unidos, o bom
2 “ =2 reco e aelevacao da produtividade nos
as vesperas da safra de verao 2007/2008  [ifimoe snos 2o mathos para cus boa
parte dos produtores brasileiros opte

as duas culturas prometem safras de e mitho, como ja ocorrera no ciclo

o 2006/07. Mas a recente ata da soja na
rentabilidade para o produtor  boisade chicago poderé animr ague-
les que apostam no seu plantio, mesmo
sob os efeitos da valorizagdo do real em

relacdo ao ddlar.
O preco pesa bastante na hora dade-

/Indicefoto

Fotos Cristiano Sant'anna




cisfo. E o que estd motivando o produ-
tor Atilio Mardstica, de Cascavel/PR, a
ocupar 35% de sua propriedade com o
plantio de milho na préxima safra de
verdo. De um total de 689,7 hectares,
ele deverajogar semente em 242 hecta-
res. Na safra passada, tinha semeado o
gréo em apenas 97 hectares, represen-
tando uma ocupagdo de 14% da sua la
voura, localizada no caminho para
Toledo/PR. “Pelo preco atual e manten-
do aboa produtividade, o milho vai ren-
der mais do que a soja’, garante.

Pelos calculos de MarGstica, com a
manutencao dos valores atuais da saca
das duas culturas (R$ 28,00 para a soja
eR$ 14,00 parao milho) é possivel con-
seguir melhor lucro com uma produti-
vidade de 124 sacas do cereal por hec-
tare. Nasafrinhade milho, que esta sen-
do colhida neste momento no Parana, o
produtor calcula um rendimento médio
de 193 sacas por hectare. “A lavourade

milho élinda e apaixonao produtor. Ali-
ando isso aum bom manejo e ao uso de
maquinario adegquado, conseguimos um
bom resultado”, diz o agricultor, que
plantara soja nos 447 hectares restan-
tes da propriedade.

Maréstica entrega o milho colhido
na Cooperativa Agroindustrial de Cas-
cavel (Coopavel), presidida por outro
produtor que aposta as fichas na cultu-
ra. Dilvo Gralli cultiva 435 hectares e
sustenta que o grao ganhara mais espa-
€O no proximo ano agricola. “O prego é
melhor que o da soja, e o produtor teve
aumento da liquidez e esta elevando a
produtividade®, explica. Grolli aponta
gue a tecnologia disponivel na regido
permitira a elevagdo da produtividade
médiados atuais 6,6 mil quilos por hec-
tare para 12,9 mil quilos por hectare no
curto prazo. A soja, na sua avaliagéo,
pulariade 3,3 mil quilospor hectare para
4,1 mil quilos por hectare.

Mais milho em Cascavel — O pro-
dutor e dirigente aposta em um cresci-
mento entre 10% a 15% na lavoura de
milho naregido de Cascavel, com o con-
seqliente recuo no plantio de soja e no
uso da terra para a pecuéria. A seu ver,
esta sera a redidade da regido Sul, ao
contrério do Centro-Oeste, em que a
producdo de soja devera crescer. Fiel
aos conceitos que defende, Gralli esta
reservando 40% das terras para o0 mi-
Iho natemporada 2007/08. No ano agri-
cola anterior, foram ocupados 30% da
propriedade com o gréo.

Tradicionalmente, a Coopavel utiliza
70% do milho que recebe de seus asso-
ciados para producdo de racdo, que vai
para os criadores associados. O exce-
dente é vendido no mercado interno, es-
pecia mente paraagroindlstriasdo Parana
e de Santa Catarina. “N&o estamos des-
cartando as exportacdes. Elas podem
acontecer no curto prazo”, avisa Grolli.
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Para 0 agrébnomo Sérgio Dalla Cos-
ta, chefe do Departamento de Venda de
Insumos da Coopavel, o milho estaten-
do tanta liquidez quanto a soja porque
as cotagOesinternacionaisestdo em ata
Com isso, devem aumentar as exporta-
¢Oes do Brasil. “Com o0 aumento do uso
do milho para producéo de etanol nos
Estados Unidos, este deixara de vender
para outros paises e assim o Brasil po-
dera conquistar esses
mercados’, confirma.

Nem mesmo a ferru-
gem asiética devera in-
fluenciar na decisdo do
produtor. Segundo Dalla
Costa, na regido de atu-
acdo da Coopavel o pro-
dutor tem pronto um es-
guema de rotacdo de culturas e a &rea
jaficadefinida para a soja e milho. O
aumento previsto, entre 10% e 15%
para o milho, ndo é em virtude da fer-
rugem asiatica da soja, mas das boas
perspectivas de mercado para o milho.
Tampouco haverainfluénciadasafrinha
de milho no plantio do proximo ver&o.
“O produtor jatem areareservada para
0 milho. A Coopavel esperaque elein-
vista cadavez mais em tecnologia para
obter maior produtividade e continue
seu esguema de rotagdo de culturas’,
projeta. A

E aregraseguidapel o produtor Enio
Piaceski, do municipio de Quedas do
Iguagu, a 123 quilémetros de Cascavel.
Ele pretende repetir amesma estratégia
do ano passado, em que plantou 134
hectares com milho e apenas 18,5 hec-
tares com soja. Situagdo bem diferente

Atilio Maréstica, de
Cascavel/PR, vai ocupar
35% de sua propriedade
com o plantio de milho na
safrade verdo:“o milho vai
render maisdo que asoja”

de outras épocas, em que
a opcéo pela oleaginosa
eraumarotina. “O preco
da soja na época da co-
Ilheita ndo foi atrativo, e podemos plan-
tar o milho um més antes’, justifica
Piaceski.

Se 0 tempo ajudar, as maquinas ja
estardo semeando milho entre 2 e 17
de setembro. Ele s6 espera que a atual
cotacdo do cereal (R$ 13,50 pela saca)
melhore bastante. “Para dar lucro, te-
mos que vender entre R$ 17,50 e R$
18,00", afirma. Para o agrébnomo
Otmar Hubner, responsavel pelo acom-
panhamento conjuntural do milho no
Departamento de Economia Rural
(Deral) da SecretariadaAgriculturado
Paran4, atendénciano Estado tem sido
de estabilidade de &rea de soja e de mi-
Iho por volta dos patamares atuais, com
peguenas variages, conforme as con-
dicdes de mercado. “Pode ser que o
milho da segunda
safra avance mais

GelsondeLima, da
Cotrijal: milho, que caiu

de 30% para 20% da
relagdo comasoja, agora
vai recuperar o terreno
perdido

Fotos Divulgagéo

Fernanda Toigo / Jornal do Oeste

b

um pouco”, acredita

Soja ainda tem mais liquidez —
No entanto, o0 especialistadiz queo pro-
dutor de milho aindan&o al cancou com-
petitividade suficiente paragarantir uma
liquidez como a da soja. Apesar de os
pregos internacionais serem os mais al-
tos em dez anos, o problematem sido o
cambio. Um detalhe apontado por
Hubner: o milho paranaense ainda tem
mai s competitividade do que, por exem-
plo, o milho plantado no Centro-Oeste
do Pais, que carece de infra-estrutura
(armazéns, rodovias, distancia dos por-
tos, entre outros).

O agrébnomo lamenta que 0 merca-
do internacional do milho esteja aque-
cido gracas ademanda paraetanol, em-
bora a valorizacdo da moeda brasileira
sobre o dolar diminuaacompetitivida-
de do gr&o no mercado internacional.
“Pode ser que nos préximos anos, com
0 cambio estavel e a produtividade mé-
dia das lavouras aumentando
mais um pouco, a exportagdo
sgjaviabilizadaem definitivo”,
torce. Hubner recorda que o
agricultor do Parana tem vi-
sdo empresarial e sempre bus-
ca 0 maximo de eficiéncia,
usando de forma intensiva a
tecnologia disponivel, tanto
gue a produtividade médiavem aumen-
tando ao longo dos anos, apesar das
adversidades climéticas e das dificul-
dades econémicas.

O Derd identificou que, nos primei-
ros cinco meses do ano, amédiade pre-
¢os do milho ficou 25% maior do que a
média de todo o0 ano passado. De acor-
do com a agrénoma Margorete Demar-
chi, em 2006, mesmo com a quebra na
safra, o mercado ndo respondeu e o pre-
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REPORTAGEM DE CAPA

co ficou abaixo, registrando o pior pa-
tamar desde 2002. “ A cotacdo atual pode
ser considerada boa, apesar dos altos
estoques nacionais de milho”, enfatiza
aespecidista.

Rotacéo de culturas sempre — No
Rio Grande do Sul, aten-
déncia é manter na proxi-
ma safra 0 mesmo perfil
de anos anteriores. Retra-
to desta situacéo € a area
deatuacdo daCaotrija Co-
operativa Agropecué&ria e
Industrial, de N&o-Me-
Toque, espalhada por 14
municipios daregido do Planalto Médio.
Com 4.618 associados, tentard manter
uma médiade 70% da dreaparaasojae
30% para 0 milho, indices considerados
satisfatorios para garantir uma boa rota
¢do de cultura. De acordo com o diretor
de producéo dacooperativa, GelsonMelo
de Lima, esta escala ndo foi alcancada
no ano agricola 2006/07 porgue os pro-
dutores estavam desestimulados com o
prego alcancado pelo cerea na safraan-
terior. “ A participagdo do milho caiu para
20%, mas pretendemos voltar para o pa-
tamar ideal no plantio que comega no fi-
nal de agosto. Este é 0 sentimento do
momento”, frisa.

Raz6es ndo faltam paramanter o oti-
mismo de Limaem relacdo ao milho. O
rendimento médio das lavouras nos ul-
timos anos é de 6,5 mil quilos por hec-
tare, mas existem casos de produtivi-
dade ultrapassando os 11 mil quilos por
hectare, situacédo excelente numaregiéo
em gue predominao plantio de sequeiro.
Além disso, o preco nahorade colheita
(janeiro e fevereiro) chegou a R$ 20, o
gue estimula o produtor ajogar mais se-
mente de milho no solo.

Na lavoura do grupo Irmé&os
Barboza, na localidade de Sdo Jo&o do
Gramado, em Nao-Me-Toque, a area
com milho aumentara 40%, passando
dos 100 hectares no ano passado para
140 hectares, no plantio que comecara
a partir de 25 de agosto. O espaco para
soja recuara de 450 hectares para 420
hectares. De acordo com um dos pro-
prietérios, Jodo Nelson Barboza, a
destinacdo de 25% para o cereal é uma
regra nas Ultimas safras, mas foi aban-
donada em 2006/07 porgue o preco ndo
estimulava. “Ha 50 dias que tomamos a
decisdo de voltar ap patamar anterior. E

Fotos Divulgacédo

Molinari, de Safras &
Mercado: asojaaindasera

aprincipal op¢éo tomada
pelo produtor da safra
2007/2008

nao vamos arredar pé des-
te propdsito”, enfatiza o produtor, sem
se importar com as noticias da volta do
fendmeno climético La Nifia na proxi-
ma safra

Aliés, esta é aressalva que o diretor
de producdo da Cotrijal faz: os produto-
res de milho sdo mais sensiveis a notici-
as sobre fendmenos climéticos do que
aqueles que plantam soja. E as informa-
¢Oes sobre o La Nifia, que provoca re-
ducdo das chuvas no verdo, comegam a
“pipocar” naregido. “Elestiram o pé do
acelerador diante da percepcéo de agum
risco. Especialmente o produtor que ob-
tém maior rendimento n&o arrisca e mi-
gra para a soja’, avisa. Mesmo assim,
Lima acredita em um crescimento de até
25% para o milho caso forem afastados
0s comentarios em relacdo ao La Nifa

No caso da soja, o rendimento nare-
gido daCotrijal também foi bom nasafra
passada, a cangando umamédiade 3 mil
quilos por hectare, quando amédia esta-
dua foi de 2,4 mil quilos por hectare. Na
avaliacdo de Lima, pesam a
favor do plantio da oleagino-

Dilvo Grolli,daCoopavel:
naregiao dacooperativa,
atecnologiavaielevar
em breve a produtividade
#®  domilhode 6,6 mil para
12,9 mil kg/ha

sa 0 menor custo e 0 menor impacto de
mudangas climéticas na decisdo dos pro-
dutores. Mas 0 que deixa o agricultor
com*“umapulgaatrésdaorelha’ éoatual
quadro cambial. “ Paraquem javendeu a
sacapor R$ 50, € desestimulante ter que
repasséla a valores entre R$ 26 e R$
27", reconhece.

E exatamente esta questdio que esta
fazendo os irm&os Barboza reduzirem
um pouco a &rea com soja. Jodo Nel-
son diz que sb vislumbraria lucro se
pudesse receber acima de R$ 36 pela
saca da oleaginosa, algo que ndo acon-
tece no momento.

Mato Grosso: area de soja
mantida — N&o ha garantias de que
haveraaumento da &reade sojano Mato
Grosso, mesmo com a recente ata da
oleaginosa na Bolsa de Chicago. Para o
governador e produtor de soja, Blairo
Maggi, a situacdo ameniza o efeito da
valorizacdo do real ante o ddlar, masnéo
serve de animo para o produtor ampliar
sua lavoura na safra 2007/08. “Por en-
guanto, a intencéo
dos produtores é
manter as areas que
estdo cultivadas.
Pode haver uma re-
tomada pequena de
areas que ficaram
para tras nesses
anos, que ndo foram plantadas. Mas néo
acredito que voltaremos ao ritmo de in-
corporar um milh&o de hectares por
ano”, sustenta Maggi.

Segundo a Companhia Nacional de
Abastecimento (Conab), o Mato Gros-
so plantou nalltimasafra’5,124 milhGes
de hectares de soja, 17,3% menos que
na safra anterior. Daniel Sebben, ana-
lista daAgéncia Rural, acredita que ha-
vera um pegueno aumento na area de

Cristiano Sant'anna /Indicefoto



soja e descarta umatransicdo paraala
vourade milho no Centro-Oeste. “Hou-
ve efetivamente um incremento na
safrinha de milho e isso se deve afebre
do etanol. Mas acredito que agora o pro-
dutor plantara de forma igual as duas
culturas porque ha demanda mundial”,
destaca o0 analista, estimando um incre-
mento de 5% a 8% tanto na area de soja
guanto na de milho.

Os precos servem como balizador.
Osvalores pagos pela soja, que normal-
mente se descolam das cotacfes inter-
nacionais apds o fim dacolheita, atingi-
ram no Mato Grosso cotacdes mais al-
tas que o normal. Sebben observaque a
diferenca média do preco da soja do
Mato Grosso paraado Parana é de US$
3,50 por saca e que em junho deste ano
elaficou entre US$ 4,70 e US$ 4,80, 0
gue significa que a soja do Centro-Oes-
te ndo estd sobrevalorizada. No final de
junho, a saca caiu 4,7% em Paranagua
(paraR$ 32,10) € 3,7% em Sorriso (para
R$ 23,40). “O gue neste momento sus-
tenta mais os precos no Mato Grosso é
a demanda das induUstrias.” Segundo a
Agéncia Rural, em junho, 90% da soja
do Mato Grosso ja haviam sido vendi-
dos, ante 81% em 2006. No Parang,
58% da safra foram comercializados,
contra 45% no ano passado. Em todo o
Pais, 71% da safra ja foram negocia-
dos, ante 63% na temporada 2005/06.

ParaFlavio Franca Jinior, analistada
Safras & Mercado, avenda aceleradade
sojano Mato Grosso € explicada ndo s6
pela valorizac8o dos pregos internacio-
nais no fim de 2006, mas também pelo
nivel deendividamento edescapitalizagdo
superior ao dos produtores daregido Sul.
“Embora tenham colhido uma boa safra,
os produtores do Centro-Oeste tém custo
logistico maior e jatinham maisdividas.
Muitosvenderam asaframai srapidamen-
te para se capitalizarem paraapréoxima’,
observa.

Seu colega na Safras & Mercado,
Paulo Molinari, entende que a opcéo da
safra2007/08 do produtor brasileiro sera
a soja. Na sua avaliagdo, os custos de
producdo mais baixos e a chance de ver
a safra dos Estados Unidos discreta e
com estoques baixos deixam o produ-
tor brasileiro realmente focado na olea-
ginosa. “As cotagfes somente seguirdo
em alta com problemas na safra norte-
americana local. Os dados de demanda

para o etanol ja sdo conhe-
cidos, ndo h& novidade nis-
s0”, explica. Para Molinari,
a questdo esta centrada no
tamanho da safra 2007 de
milho nos EUA, onde ape-
nas um problema de clima
podera evitar uma
supersafra de milho.

Aumento na érea da
soja— Oandistaavaliaque
dificilmente havera uma si-
tuacfo diferente da prevista
no momento, ou seja, uma
recuperacdo da area planta-
da com soja entre 10% e
15% e uma queda na érea
commilho em até5% nove-
r&o. Ele prevé que o Centro-
Oeste plantara menos milho
no verdo e concentrari o
plantio desta cultura na
safrinha de 2008. “Devere-
mos ter novo recorde nesta
area no proximo ano, mas
dificilmente uma area com-
petitiva com a soja no ve-

80", afirma, ressaltando que
épossivel que Minas Gerais
e Santa Catarina possam re-
cuperar a &rea plantadacom
milho no verdo de 2008.

O milho j& dispbe de
liquidez suficiente para fa
zer frente a soja, garante Molinari. Mas
ele faz uma ressalva: deve ser mudado
o perfil de comercializacdo por parte do
produtor. A seu ver, o desgjo de vender
a safra a qualquer preco para fazer cai-
xa com o milho é um problema que o
produtor deve resolver. Nunca o mer-
cado. “A comercializacdo do milho se
faz em 12 meses e ndo apenas no peri-
odo de colheita’, ensina.

Milho em alta no mercado inter-
nacional — Molinari entende que o
quadro para exportacdo do milho é 6ti-
mo. “ Temos 0s maiores precos em dez
anos na Bolsa de Chicago (Chot),
estamos atingindo patamares recordes
de exportacdo e ha demanda mundial
para o produto brasileiro”, informa.
Além disso, o andlista diz que, assim
como o produtor brasileiro, o norte-
americano deverd plantar mais soja em
2008 nos EUA, jaque arelacdo detroca
neste momento é favoravel, o que dei-
Xaum sentimento de alta para 0 merca-

O produtor de milho
aindando alcangou
competitividade
suficiente para garantir
umaliquidezcomo aque
asojaencontrahoje

do internacional de milho em 2008. “O
grande problema brasileiro é a taxa de
cambio, que continuaretirando rendado
agronegdcio nacional e aniquilando to-
dos os ganhos dos pregos externos por
parte do produtor brasileiro”, ressata.

A expectativainicial, segundo o es-
peciaista, € de que uma supersafra de
milho nos EUA mantenha o mercado
mais calmo neste segundo semestre de
2007, ja que regulariza o quadro mun-
dial de oferta e demanda para o ano co-
mercial. Porém, o quadro da soja
levarda América do Sul a elevar subs-
tancialmente a sua érea plantada para
2007/08, o que jaé um fator importante
para a Chot. “Se arelacdo de troca das
duas culturas continuar elevada, tam-
bém nos EUA deve-se plantar mais soja
em 2008 em detrimento do milho. Nes-
te caso, poderemos ter um primeiro se-
mestre nervoso para o milho em 2008,
tanto no mercado interno quanto no ex-
terno”, adverte Molinari.




CENARIO E POSITIVO
PARA SOJA E MILHO
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o inicio de julho, a Companhia Nacional de Abasteci-

mento (Conab) projetou que a producéo de soja volta-

ra a crescer no ano-safra 2007/08. Ha, segundo a
estatal, uma expectativa favoravel de produtores e coopera-
tivas com a elevacdo sustentada das cotagdes internacionais
da soja e a tendéncia de aumento na area cultivada no Pais.
Na safra 2006/07, terminada em 30 de junho, o pais produ-
Ziu 58,04 milhdes de toneladas (5,5% mais que em 2005/06)
emuma area de 20,6 milhdes de hectares (9,3% menor), con-
forme levantamento da Conab.

Desanimados com as cotacdes em 2006, os produtores
plantaram menos soja e mais milho. Com isso, a fatia da
soja recuou de 44,9% para 44,5% da producao total de 130,51
milhdes de toneladas — 6,5% acima do ciclo anterior — pre-
vista pela estatal. E a participagéo do milho saltou de 34,7%
para 38,8%, inclusive com a elevacao de 6,7% na area plan-
tada, para 13,83 milhdes de hectares.

O cenério tracado pela Conab indica que a “febre do
etanol” nos EUA, onde a demanda por milho para a produ-
¢cao bioenergética tem reduzido a area plantada com soja,
deve garantir aos produtores brasileiros a lideranca na pro-
ducdo mundial da oleaginosa até 2010.
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Para o diretor de Logistica e Gestdao Empresarial da
Conab, Slvio Porto, o Brasil tende a ser o maior produtor
mundial por causa da forte demanda por etanol de milho nos
Estados Unidos. “ A producéo local, desde que auxiliada por
condi¢oes climaticas favoraveis e um pacote tecnol 6gico ra-
zoavel, poderia chegar bem proxima da safra americana na
atual temporada agricola”’, acredita. Porto é ainda mais
incisivo: “ Os americanos esperam produzir 74 milhdes de
toneladas e nés, no caso de recuperarmos a area e aumentar-
mos a produtividade, podemos chegar a casa dos 70 milhdes
ainda nesta safra” . A Argentina, terceira no ranking, deve
permanecer com 47 milhdes de toneladas.

Neste panorama, o milho, também com bons precos em
funcdo da demanda americana e da produtividade ascen-
dente, permaneceria com uma producdo em torno de 50 mi-
Ihdes de toneladas e exportacdes préximas de 7 milhdes. A
previsdo da Conab aponta uma colheita total de 50,56 mi-
Ihdes de toneladas de milho em 2006/07 — 18,9% acima da
safra anterior. Mas os problemas climaticos no Sul — como
um severo veranico e geadas espar sas — devem comprometer
a safra de inverno de milho, estimada em 14,02 milhdes de
toneladas.
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MILHO SIM, MAS SO NA SAFRINHA

milho é um cultivo popular entre

0s proprietarios e dirigentes da

Fazenda Bom Jesus Sementes,
cuja sede administrativa fica em Ron-
donopolis/MT e as lavoras estao espa-
Ihadas em trés regides do Mato Gros-
so. No entanto, pelo menos por enquan-
to, nenhum metro quadrado dos 15 mil
hectares a serem destinados ao milho
na proxima safra sera cultivado na
safra de ver&o. Apenas na safrinha,
semeada entre 10 e 15 de fevereiro. A
safra normal é tomada pela soja (60
mil hectares) e algodao (20 mil hecta-
res). As raz0es sdo bem objetivas: o
milho tem bem menos liquidez que a
soja e setorna caro emrazao dos gra-
ves problemas logisticos do Centro-
Oeste.

O gerente comercial da Bom Jesus,
Mauro Leandro Loro (na foto, a esquer-
da, com Geraldo Vigolo, proprietario
da fazenda que também produz 28 mil
toneladas de semente de soja por ano),
reconhece gque o milho passou ater mais
liquidez emrazéo do cenéario internaci-
onal favoravel ao cereal (leia-se deman-
da americana), mas a logistica derruba
a rentabilidade. Rondondpolis fica a
1.600 quilémetros do Porto de

Paranaguad/PR. O custo de transporte
até o porto desde o meio-norte mato-
grossense é de R$ 200 a tonelada, ou
sgja, o frete representa cerca de 60%
do custo. “ Uma ferrovia (ligando o es-
tado ao porto) é 0 sonho do Mato Gros-
s0”, confidencia. Segundo Loro, 0 bom
momento do milho até devera estimu-

lar o aumento da producao na safra con-
vencional no Mato Grosso, mas os pla-
nos da empresa que gerencia nao mu-
dam. O cereal seguira relegado a safri-
nha, sempre um cultivo que fica nas
maos de S0 Pedro, revela. “ Realmen-
te, o milho é uma cultura complemen-
tar, ndo preferencial, como a soja em@
algodao.”

Tudo para vocé obter um
resultado de qualidade.

wiww. deled,Com. or

AN JE
T
Sty Cuka

r-zjiir-




Tecnologia definitiva
nas lavouras do Pais,
0s hibridos de milho ja
provaram sua
eficiéncia com
resultados na
produtividade das
areas plantadas.

E a cada safra, por
meio de investimentos
em pesquisa, novas
sementes surgem para
atender as
necessidades do
produtor

Denise Saueressig
denise@agranja.com

shibridos de milho chegaram ao

Pais na década de 40. Hoje, re-

presentam 97% de todas as se-
mentes do cereal que estdo disponiveis
no mercado brasileiro, com predomi-
nancia dos hibridos simples. Os outros
3% sdo as variedades, mais utilizadas
pelos agricultores familiares.

Combinacdo das melhores caracte-
risticas de diferentes plantas, os hibri-
dos tém presenca garantida nas lavou-
ras pelos seus diferenciais produtivos.
Além de maior rendimento, essas se-
mentes se destacam por qualificacfes
como a maior toleréncia a doencgas e a
condi¢des adversas de clima. “A pro-
dutividade no Brasil é bastantevariavel,
mas temos registro de produtores que
alcancaram 17 toneladas por hectareem
suas é&reas plantadas com hibridos’, cita
0 pesquisador da EmbrapaMilho e Sor-
go José Carlos Cruz.

Os especiaistas ndo aconselham o
replantio de umasemente hibrida, jaque
as perdas de rendimento podem chegar
a50%. O recomendavel é a atualizagdo
do materia a cada safra. “Esse merca-
do é bastante dinamico, as empresas

Divulgacdo

MILHO

N 0 VIDADES l

investem muito em pesquisa para lan-
¢ar novas sementes todos 0s anos”,
destaca o pesquisador daEmbrapa. Para
se ter uma idéia, no ano passado, 276
tipos de milho — entre hibridos e varie-
dades — estavam disponiveis aos agri-
cultores brasileiros.

Claro que é preciso manejo adequa-
do e condicBes climéticas favoraveis,

mas potencial genético néo faltaparaos
produtores que pretendem incrementar
arentabilidade na lavoura. Para a safra
2007/2008, muitas empresas ja divul-
garam as novidades paraquem vai plan-
tar milho no Pais. A revista A Granja
fez um levantamento e a seguir apre-
sentaalgunsdos materiaisqueestdo dis-
poniveis no mercado.
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Agroceres

O AG 7088 € o novo hibrido
da Agroceres para os produtores
do Brasil Central. Nas regides aci-
ma de 700 metros de altitude, o
material tem como diferencial ex-
celente sanidade foliar e de gréos.
Sua melhor performance ocorre
nos plantios do cedo e de época
normal. Por isso, a empresa reco-
menda o plantio do AG 7088 e, na
sequéncia, 0 AG 7010. Para os
agricultoresdaRegido Sul, aAgro-
ceres indica o AG 8011, com ca
racteristicas como precocidade e
excelente sanidadefoliar, com des-
tague para Puccinia sorghi e Cer-
cospora. O AG 8011 tem resistén-
cia ap acamamento e quebramen-
to e boa qualidade de gréos. Para

T obter maior sucesso na lavoura, a
At JoséCarlosCruz, da empresarecomendainiciar o plan-
: Embrapa, destaca tio com 0 AG 8066 e, na sequién-
que o mercadode cia, 0 AG 8011, que tem sua me-

bmf['hcihg?rigo.é Ihor performance nos plantios de
astante dinamico época normal.
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MILHO

Agroeste

Para a safra 2007/2008, a Agroeste apresenta dois hibri-
dos precoces pré-comerciais: 0 AS 1579 e 0 AS 1572, reco-
mendados para alta tecnologia e indicados para producdo de
gréos e silagem de gréos umidos. O AS 1579 é um hibrido
simples, com excelente colmo, plantas e espigas uniformes e
toleréncia as principais doengas. O AS 1572 ainda tem como
caracteristica a alta velocidade de secagem (dry down). A
empresa também conta com trés lancamentos para esta sa-
fra. O AS 1551 é superprecoce com graos longos e pesados
para plantio no cedo e tem muita tolerancia ao acamamento.
O AS 1592 é precoce, recomendado para ata tecnologia e
tem boa amplitude de plantio. O AS 1540 também é precoce,
tem alto potencia produtivo e é indicado para a safra de ve-

réo e safrinha.
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Agromen

Hibrido simples superprecoce,
0 AGN-30A06, lancamento da
Agromen, tem alto potencial pro-
dutivo, resisténcia as principais
doencas e 6tima qualidade de col-
mo. Langado comercialmente na
safra 2007/08, o produto ja vinha
se destacando em ensaios oficiais
e dias de campo. Ainda como pro-
duto experimental, liderou os en-
saios de produtividade no veréo
2005/2006, realizados pela Epagri,
de Santa Catarina, e pela Fepagro,
do Rio Grande do Sul. No mesmo
ano, no ensaio do lapar, no Para-
na, a produtividade média obtida
foi de9.192 quilos por hectare. Na
lavoura do agricultor Josemar
Drosdek, em Taiopalis, Santa Ca-
tarina, a producéo foi de 11.244
quilos por hectare. No ensaio rea-
lizado pela cooperativa Copadap,
de S8o Gotardo, Minas Gerais, a
produtividade foi de 8.952 quilos
por hectare.

Dpto Mkt Agroeste

Dekalb

O DKB 177, destague da Dekalb
paraaproximasafrado Brasil Central,
€ um hibrido precoce de alto potencial
produtivo. Além disso, tem excelente
sanidade foliar com destaque para Cer-
cospora e resisténcia ao acamamento
e guebramento. Para melhores resulta-
dos com o material, a empresa reco-
menda, nas regides acima de 700 me-
tros de altitude, seu plantio no cedo e
na época normal e, nas regifes abaixo
de 700 metros de altitude, iniciar o plan-
tio com o DKB 390 e, na sequiéncia, 0
DKB 177. ParaaRegido Sul, a Dekalb
apresenta o DKB 240, com altissimo
potencial produtivo e estabilidade para
os plantios do cedo e de época normal
—emtodasasaltitudes. Além disso, tem
excelente qualidade de colmo, sanida-
de foliar com destaque para Puccinia
sorghi, grande prolificidade e toleran-
cia ao pulgédo do milho.
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Hiperprecocidade paralavouras
dealto investimento é umadas pro-
postas do 2A106, lancamento da
Dow indicado para plantio especi-
almente nas terras dtas e regides
subtropicais. Por ter o ciclo rapi-
do, 0 gréo € umaopc¢ao de segunda
safra, possibilitando o escalonamen-
to de plantio eaflexibilidade naco-
mercializacdo do gréo. A empresa
também apresenta aos produtores
nacionais o 2B707 — grao simples
precoce, com excelente empal ha-
mento; o 2B688 — indicado para
grao e silagem, triplo precoce, com
tolerancia; e 0 2B587 —hibrido sm-
ples precoce para ato investimen-
to, ideal paraplantio integrado com
hibridos de ciclo mais longo €/ou
com limitacdo naquaidade do gréo.
A Dow aindadestacao WXA504 —
amido nobre especia paraindustri-
alizacdo, indicado paraplantionove-
réo nas regides subtropicais e tro-
picais, e safrinha em condigdes de
bom uso de tecnologia.



Nidera

Paraoferecer maior potencial de
rendimento ao produtor, aNiderain-
veste em hibridos de milho com
mais fileiras, gréos mais profundos
e resisténcia as principais enfermi-
dades. Entre oslangamentos da em-
presa, estdo: AX 890, que oferece
precocidade e produtividade para o
cedo; AX 892, um campedo de ar-
ranque e rendimento; BX 945, com
precocidade e €l evadissmo teto pro-
dutivo; BX 974, que tem diferenci-
ais de sanidade e precocidade para
asafrinha; BX 981, pararendimen-
to e seguranca no tarde; BX 1200,
pararapidez com produtividade; BX
1149, que oferece ampla adaptacdo
com excelente rendimento; e BX
1382, o hibrido considerado com-
pleto, com sanidade e excelente
potencial produtivo.

Syngenta

Em fase de pré-lan-
¢amento, ainda sem
nome comercial, a
Syngentadestacao NB
3234. Recomendado
paradreasdeadtoinves
timento tecnolégico, é
um hibrido superpre-
coce, de gréo daranja
do duro e sabugo ver-
melho. Tem destaque
para a qualidade dos
gréos e um sistemara
dicular agressivo —
proporcionando sus-
tentagcdo e melhor ab-
sor¢8o de nutrientes.
Apresenta estabilidade
eelevado potencia pro-
dutivo e é adaptado
paraostrés Estados da
Regido Sul do Paise o
sul de S&o Paulo. m

A Tecnologia ja faz
parte da sua vida.
Inclusive na hora
de plantar.

Hiridos Agroesta

Alla lecnologla desanyalvida

pela nossa eguips de pesquisa

& aprovada no campa

.. www W’agroeste
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PERFIL

A SERVICO

DA AGROINDUSTRIA

dustrial Pagé ja fabricava equipa-

mentos para agricultura. Eram pro-
duzidos arados, grades, taipadeiras e
outros equipamentos. Em 1980, quan-
do mudou-se para novas instalagdes na
gual a empresa esta instalada até hoje,
passou a fabricar equipamentos para

Faz tempo! Desde 1964 que a In-

armazenamento de grdos, secagem,
transporte e beneficiamento.

Hoje a Industrial Pagé produz tam-
bém em ago estruturas portudrias, edi-
ficios de multiplos andares, edificios
de processo, torres de telefonia celu-
lar, passarelas, pipe racks, perfis sol-
dados e dobrados.

Seus investimentos sdo constantes
no aprimoramento tecnol égico de pro-

cesso, produtos e
equipamentos
sempre com o
intuito de ofe-
recer o melhor

¢ i
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em produtos e servigos que atendem
as reais necessidades de seus clientes.
Comprometida com seus colaborado-
res, a sociedade e 0 meio-ambiente.
Atua em todo o continente americano
e em alguns paises como Espanha,
Turquia, Marrocos, Egito, Camardes,
Uganda, Quénia e Mocambique.

No setor de agroenergia, a Indus-
trial Pagé setornou umaimportante par-
ceiranacadeiaprodutiva do Biodiesel,
desenvolvendo e produzindo equipa-
mentos para armazenagem e secagem
de graos, construcdo de prédios e de-
mais estruturas metalicas para usinas.
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www.indpage.com.br
Fone:(48) 3521 0300

A Industrial Pagé encontra-se
instalada no sul de Santa Catarina
as margens da BR-101, no municipio
de Ararangua. Possui amplas e modernas
instalacoes industriais e administrativas
com uma area construida de 26.575
metros quadrados e de uma area
disponivel de 77.600 metros quadrados.
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AGRICULTURA DE PRECISAO
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POSSIBILIDADES
DA TECNOLOGIA

Hoje a agricultura de preciséo esta focada na A agricultura de precis?o (AP) tem
. ~ . . varias formas de abordagem,
aplicacao de fertilizantes e corretivos em taxa

mas 0 objetivo é sempre um SO:

variada. Mas a tecnologia também é um sistema  Utilizar estrategias para resolver os pro-

blemas da desuniformidade das lavouras

Divulgacdo

de gestao que considera a diversidade da €, e possivel, firar proveito da mesma
.. A AP pode ser feita em diferentes niveis
lavoura no que se refere a produtividade, solo, de complexidade e com diferentes obje-

. ~ . tivos. Hoje as solucBes existentes estéo
infestagdo de ervas daninhas, doencas e Pragas  fooxias na aplicacso do fartilizantes o
corretivos em taxa variada, mas nao po-
demos esquecer que AP é um sistemade
gest3o que considera a variabilidade es- ~

José Paulo Molin, Esalg/USP
jpmolin@esalg.usp.br www.agriculturadeprecisao.org.br
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pacial das lavouras em todos seus as-
pectos. produtividade, solo (caracteris-
ticas fisicas, quimicas, compactacdo,
etc.), infestaco de ervas daninhas, do-
encas e pragas.

Sob a ética do uso de fertilizantes e
corretivos, de forma resumida, existem
duas estratégias que podem ser adota-
das. A mais simples delas estarel aciona-
da ao gerenciamento da adubaco (ferti-
lizantes, calcario e gesso) das lavouras
com base apenas em amostragem de solo
em grade. Esta tem sido a estratégia de
entrada pela grande maioria dos usuari-
os brasileiros, especiamente nas areas
de gréos e cana-de-aclcar. E uma abor-
dagem bastante smpleserapida. Do pla-
nejamento de uma amostragem sistema
tica de solo, passando pela sua retirada
no campo, andise no laboratério, pro-
cessamento dos dados e geracdo dos
mapas de aplicagdo, por vezes, ndo o
necessarios mais do que 15 dias. Esse
tipo de agilidade satisfaz 0 usuario que
parte paraessa solucéo, normalmenteem
busca de economia de insumos.

A outraestratégiaémaisamplaemais
elaborada e leva em consideracéo a pro-
dutividade das culturas anteriores para
se fazer a reposicdo dos nutrientes ex-
traidos. Esta exige a geracdo dos mapas
de produtividade, portanto, mais equipa
mento, mais trabalho e maior dominio
por parte do usuario ou de seu consul-
tor. E uma estratégia que demanda mais
tempo para a construgdo de um conjun-
to de dados consistente, mas a solugéo é
proporcionalmente mais acertada por
considerar também avariabilidade dapro-
dutividade dalavouraendo apenasaguela
estratégia do contelido de nutrientes no
solo. Nesse caso as préticas de AP seréo
conduzidas com maior complexidade.

A importéncia dainterpretacdo —
Quanto mais dados, mais consistente é a
informacdo gerada e o consequiente di-
agnostico referente a variabilidade pre-
sente. Dessa forma, dados de produtivi-
dade expressos por mapas sao funda-
mentais e ainterpretacdo da variabilida-
de presente nas lavouras e evidenciada
nos mapas de produtividade implicauma
relacdo entre causas e efeito. A interpre-
tac8o e explicacdo para osfatos é atare-
fa mais complexa, em que devem ser
identificados os fatores que podem cau-
sar as baixas produtividades onde elas
se manifestarem. E nesse contexto que
devem ser aplicados os conceitos agro-

Conforme Molin, quanto
mais dados, mais
consistente é ainformacao
geradae oconsequente
diagndstico referente a
variabilidade presente

ndmicos vigentes, po-
rém diferenciados
para cada pequena |}
porgZo da lavoura, e [
esse ndo é um desafio i
smples.

Outragrande dife-
renca entre estratégi-
as pode ser quanto
aos objetivos que o
usuario deve estabele-
cer. Uma abordagem
pode ser a busca do
aumento daprodutivi-
dade, e a outra pode
ser a reducédo do con-
sumo de insumos.
Parece smples, masa
confrontagdo dessas
duas visdes tem mui-
tos desdobramentos e ¢
COMPromissos.

Num primeiromo- 2
mento, especiamente
para aquel es que adotam AP apenas com
base na amostragem de solo em grade,
as maiores chances estéo na economia
de calcario e de adubo com a aplicacdo
destes em dose variada dentro de cada
talh&o. Este tem sido o resultado para a
maioria dos usuarios, indicando que a
prética anterior, de aplicagdo de dose
Unica, resultavaem erro paramais, o que
é perfeitamente compreensivel quando da
tomadade decisdo pelarecomendagéo de
uma dose para toda a lavoura, feita de
forma conservadora.

A busca por maiores produtividades
com o uso deAPimplicaestratégiasmais
elaboradas, que normamente estéo as-
sociadas aguel es usuarios queinvestiram
mais em dados e conhecimento e dis-
pdem de mapas de produtividade. EmAP,
atestar aumento de produtividade néo é
algo que sefaz ssmplesmente comparando
resultados de fechamento entre safras.
No entanto, para aquel es que optam por
fazer intervenctes nafertilidade do solo,
Mesmo que apenas com base nas amos-
tragens, € de se esperar que, com area

ul gacal

D

AGRICULTURA DE PRECISAO

locagdo, sejam diminuidos os desequili-
brios e, num segundo momento, a pro-
dutividade das culturas tenda a melho-

rar.

Aqui cabeumaconsideracdo relevante
arespeito de estratégias e culturas. Nas
lavouras de gréos, em plantio direto, por
exemplo, a opcdo pela economia de in-
sumos, especialmente em anos em que
0s pregos do produto estéo baixos, pa-
rece ser uma boa saida. JA um produtor
de café, que tem um valor agregado sig-
nificativamente maior, ndo pode focar
reducdo de consumo deinsumose sim a
busca pelo aumento de produtividade,
dentro dos limites econbmicos. ;

Busgue auxilio de quem sabe — E
importante ndo esquecer gque tudo isso
sO funciona se houver quem saiba fazer
0 sistema funcionar e o sistema s fun-
ciona com dedicagdo e organizacdo, es-
pecia mente no que diz respeito aos da-
dos gerados, que devem ser rigorosa-
mente andisados e armazenados. Essa é
a tarefa que poucos agricultores se dao
a0 luxo de fazer e nesses casos a solu- >
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‘ Ofuturo éaaplicacdo de
fertilizantes

nitrogenados em taxa

variadacom base na

Divul (:;a(;éo

refletanciadas plantasem ¢80 é ir em busca de quem sabe e pode
dv_aterminados gudar.
comprimentos de ondas O tamanho dapropriedade ou das re-

as ndo é o mais relevante, desde que se
possa amortizar o va
lor dos equipamentos,
se a opgéo é té-los na
fazenda— basicamente
controladores de mer-
cadoinstaladosem mé&
quinastambém demer-
cado. Mas a opcédo de
terceirizac8o daaplica
¢do dos produtos em
taxa variada também é
interessante, se houver
esse tipo de servigo na
regido.

Para 0 caso de néo
se ter nem um e nem

Divulgagéo

Do planejamento de uma
amostragem de solo,
passando pelaanalise
no laboratério,
processamento dos dados e
geragao dos mapas de
aplicacé@o, ndo sdo
necessarios mais do que
15 dias

outro, aindaresta a opcdo daaplicacdo de
calcario e adubos por zonas previamente
demarcadas nalavoura. Nesse caso aagpli-
cacdo ndo val ficar tdo bem distribuida
porque serdo aplicadas doses constantes
dentro de cada zona e tem que haver nova
regulagem para cadaumadelas. Eseé0
papel do controlador e etrénico que auto-
matizaria todo esse processo.

E muito importante se ter em mente
gue a aplicacdo de fertilizantes e correti-
VoS em taxa variada tem sido a ténica
das discussbes, masAP é muito maisque
iSS0. A0S usuarios e seus consultores e
prestadores de servigos cabe o desafio
de evoluir em busca de a¢es mais im-
pactantes, tanto econdmica como ambi-
entalmente, e uma das proximeas tarefas
éaaplicacdo de defensivos em taxavari-
ada. Mas essa é uma area ainda com
muitas barreiras.

O futuro — Mesmo dentro da apli-
cagdo defertilizantes existem avancgosre-
centes que devem ser acompanhados de
perto. Um deles é a aplicagdo de fertili-
zantes nitrogenados em taxavariadacom
base narefleténcia das plantas em deter-
minados comprimentos de ondas. Essa
€ uma area que tem recebido muito em-
penho por parte da pesquisa e da indls-
tria. No recente Congresso Europeu de
Agricultura de Precisdo, na Grécia, no
inicio de junho, esse foi um dos temas
de maior repercussdo. Tradicionalmente
fala-se de obtencdo de imagens multies-
pectrais, por satélite ou avido, paraage-
racéo de diagnosticos e recomendagéo.
No entanto, sensores 6ticos com luz pré-
pria e para uso terrestre, proximo das
plantas, tém sido usados, inclusive para
leitura, interpretacdo e recomendacdo em
tempo real. A Esalg/USP tem trabalhado
com essas técnicas em diferentes cultu-
ras e os resultados tém sido bastante pro-
missores.

Por dltimo, umadicade utilidade publi-
ca aos usuarios de AP em gerd e, num
primeiro momento, aos fornecedores de
produtos, servigos e solugdes em AP de
todo o Brasil. Numesforgo coletivo (Esa o/
Fed ) estasendo disponibilizado um siste-
ma de busca para produtos e servicos via
€letronica, denominado de GuiaAR, no en-
derego www.agriculturadeprecisao.org.br.
E a oportunidade para tornar mais acessi-
vel e clara a busca por solugdes em AP,
numa tarefa originada na percepcéo de
grande auséncia de circulagéo de informa-
CA0 nesse setor. =
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PIMENTA E PIMENTOES

TEMPERO
NA LAVOURA

Eles s&o picantes
e emprestam sabor
e cor aos alimentos
que vao para a mesa.
Consumidos
e cultivados em todo
0 Pais, 0s pimentdes
e as pimentas recebem
atencao especial dos
agricultores familiares,
gue cada vez mais
apostam na
industrializacéao

Denise Saueressig
denise@agranja.com

registro mais antigo do uso da

pimenta tem origem no México,

h& aproximadamente 9 mil anos. =
Por aqui, antes mesmo da chegada dos
colonizadores, os indios ja sabiam como
dar um sabor especia as refeigbes. N&o
demorou muito paraque 0s europeus tam-
bém seencantassem pd asespéciespicantes
e doces de pimentas e pimentdes planta
dos nas terras americanas. Assim, ao lon-
go dos anos, 0s havegadores gjudaram a 5,
difundir as especiarias por todo 0 mundo. 1
Depois do sa, a pimenta é o condimento
mais utilizado no planeta. 'I |

Féabio Mariot/Isla
v
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PIMENTA E PIMENTOES

No Brasil, o cultivo
abrange praticamente to-
das as regifes. A estima-
tiva é de que a érea anua
plantada com pimentas
seja de 5 mil hectares,
com uma producdo em
torno de 75 mil toneladas.
“A cadeia da pimenta é
um dos melhores exem-
plosdaagriculturafamili-
ar e da integragéo peque-
no agricultor-agroindds-
trid”, destaca Claudia Sil-
va da Costa Ribeiro, pes-
quisadora da Embrapa
Hortalicas. Ela
explicaqueapro-
dutividade média
depende do tipo
de pimenta culti-
vada, variando de
10toneladasa 30
toneladas por
hectare. Os prin-
cipais estados produtores sdo Minas
Gerais, S0 Paulo, Goias, Ceard e Rio
Grande do Sul. Os tipos de pimenta
mais plantados no Brasil sGo malague-
ta, dedo-de-moga, jalapefio, cambuci,
pimenta-de- cheiro, bode, cumari-do-

dez hortalicas mais

Programe seu plantio
com muito mais
segurancas s

Coomn o pluwifimseorg: Muloe:
wool consegue medir a
quancicade de china da ma
regio & programar se
priximao planto com muTo
mals seguranga

A e Tjna 20 - CEF G080 - B8 Leopessn®™T5
Pl (51) 3565420 « rufiied inck Sirka(yiona rmn by
REFREZENTAHTE:

AN Aapresankabed A Darnass Lisng, 1377, Blia Lsbpais
Frrwsbn: [§7) 3585111 - rogus kollstSoresi oo

O piment&@o é umadas

importantes do Brasil,
comareacultivadaem
tornode 12 mil hectares

pard ou cumari-amarela.

Apesar do mercado de pimentas ser
ainda pequeno em relagdo aoutras hor-
talicas, novas perspectivas estédo come-
¢ando a favorecer a cultura. O desen-
volvimento de produtos processados
tem permitido a agregacdo de valor a
especiaria. Hoje, € comum encontrar
produtos feitos a base de pimenta,
como molhos, conservas e pastas.
Também vem crescendo a comer-
cializag8o de pimentas
desidratadas em flocos
e em po e a adigdo do ‘
tempero a embutidos
(salames, linguicas,
salsichas), massas,
biscoitos, salgadi-
nhos, geléias e choco-
lates. A paprica, que éo
p6 de piment&o ou pimen-
tadoce vermelhos, é utilizada
como corante natural em molhos, so-
pas de preparo instanténeo, rago para
aves e também como condimento.

O pimentéo é uma das dez hortali-
¢as mais importantes do Brasil, com
uma area cultivada anual estimada em
12 mil hectares. A producdo esta con-
centrada nos estados de S&o Paulo,
Minas Gerais e Parana, que plantam,
em conjunto, aproximadamente 5,8 mil
hectares, alcangando uma producéo de
165 mil toneladas. “O pimentdo € ge-

ralmente cultivado em
campo aberto, mas adap-
ta-se bem em cultivo pro-
tegido pelas condicbes
ambientais e pelo melhor
controle nos tratos cultu-
rais’, diz Claudia. A plan-
tacdo protegida é adotada
com mais fregiiéncia em
regides com invernos
mais rigorosos, como o
Sul e 0 Sudeste, e em are-
as onde h& ocorréncia se-
guida de chuvas intensas,
como o Norte e o Centro-
Oeste. O rendimento nes-
se tipo de cultivo é supe-
rior. Enquanto amédiaem
campo aberto ficaem tor-
no de 25 a 40 toneladas
por hectare, em areas pro-
tegidas pode chegar a180
toneladas por hectare.

Existe uma grande di-
versidade de pimentdes
disponiveis no mercado, com variagtes
guanto ao formato e tamanho dos fru-
tos e, principalmente, de cores. “O pi-
mentdo verde-escuro, de formato ci-
lindrico, continua sendo o0 mais impor-
tante em volume comerciaizado, mas
0s pimentdes vermelhos e amarelos
também tém mercado cativo. Aos pou-
cos, 0s pimentdes coloridos vém con-
guistando novos consumidores, embo-
ra sgjam mais caros’, assinala a pes-
quisadora da Embrapa.

Para iniciar o cultivo —
Quem estainteressado emini-
ciar o proprio cultivo de
pimentas ou pimentdes
— plantas do género
Capsicum - deve se-
guir alguns passos ba
sicos. Na hora de es-
colher o terreno, a pre-
feréncia deve ser por so-
los profundos e com boa
drenagem. “A dica é evitar solos pesa-
dos, que ficam freqlientemente enchar-
cados’, orienta Claudia Ribeiro.

A pesquisadora salienta que as mu-
das devem ser feitas em bandejas de
isopor, com solo ou substrato desin-
festado, para evitar a ocorréncia do
tombamento, doenca causada por di-
versos fungos de solo. As bandejas
devem ser colocadas em ambiente pro-
tegido do sol direto, com lateral telada

Divulgacao/lsla
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para evitar entrada de
insetos. “ Essesrecipien-
tes devem ser mantidos
sobre um estrado te-
lado de arame que
possibiliteclaridade na
superficie inferior, a
fim de que as raizes ndo
se exponham e ndo segjam

%

" ,, danificadas durante o trans-
V%, plante”, complementa a es-

& pecialista.
A transferénciadas
mudas de piment&o
paraolocal definitivo
de plantio deve ocor-
rer quando elastiverem
entrequatro eseisfolhas

definitivas ou de 10 a 15 centimetros
de altura, o que corresponde a aproxi-
madamente 40 dias apds a semeadura.
No caso das pimentas, as mudas de-
vem ser transplantadas para 0 campo,
canteiro ou vaso com altura entre 15 e
20 centimetros, o
gue corresponde a
cercadeb0a60dias

Claudia, daEmbrapa: depois da semeadu-
cadeiadapimentaéum ra
bom exemplo de
integracdo do pequeno
produtor coma
agroindustria

Paraevitar doen-
¢as e disturbios fi-
sioldgicos, os pro-
dutoresdevem levar
em conta a adogdo
de algumas medidas preventivas: esco-
Ilher uma érea onde ndo tenham sido
plantadas pimentas ou outras solan&
ceas (tomate, berinjela, jilo, batata, ta-
baco) nos Ultimos quatro anos; prefe-
rir &reas bem ventiladas e terrenos onde
a égua de chuva ou de irrigagdo ndo
figue acumulada; adubar corretamente
depois de feita a andlise do solo; plan-
tar sementes de boa qualidade ou mu-
das produzidas por pessoal bem trei-
nado; controlar 0s insetos que causam
ferimentos na planta e os que transmi-
tem doencas, como as viroses; pulve-
rizar as plantas preventivamente com
produtos registrados para a culturg;
consultar um agrénomo quando apa-
recerem plantas anormais na cultura.
A identificagdo corretadacausado pro-
blema é essencia para o seu controle.

Embrapa Hortalicas

EN ARGENTINA OPORTUNIDAD
EN VENTA IMPORTANTE INDUSTRIA
DE MAQUINARIA AGRICGOLA
ACREDITADA ALTA TECNOLOGIA
MUY ACREDITADA

s

Con Propriedad Funcionando
en Parque Industrial Provincia: Santa Fé

Contato Direto: Lic; ANALIA

Tele-Fax; 054-03471-490169
Mail: bonacorsopropiedades@hotmail com

OPORTUNIDAD en ARGENTINA
PATAGONIA BARILOCHE

En venta importante Fazenda
80.000 Hect. con 30,000 Ovinos
300 vacunos/Criadero de Guanacos

R————

Excelente casa Estilo Inglés
Usina Propia Telefono T.W
Personal con Experiencia
Posibilidad de Administrar

Contato con Dono: S Alberto 005411-4300-2348
Mail: albertoabdala@mdelapatagonia.com.ar
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PIMENTA E PIMENTOES

A

CURIOSIDADES

e Os indios caetés foram os primeiros
brasileiros a usar a pimenta como arma,
sem imaginar que depois a oleorresina
de pimenta em aerossol seria utilizada
pela policia.

e Os tailandeses e os sul-coreanos
séo considerados os maiores
consumidores de pimenta do mundo. O
consumo por pessoa ao dia é de cinco
a oito gramas entre essas populacdes.
e O consumo de pimenta no Brasil
ainda € muito baixo. A estimativa € de
gue o volume diario seja de 0,01 a 0,05
grama por pessoa. Os especialistas
dizem que isso se deve principalmente
ao mito que se criou de que consumir
pimenta é prejudicial a salde.

e As pimentas sdo boas fontes de
vitamina C e pré-vitamina A
(betacaroteno). S&o quase isentas de
calorias e gorduras e ajudam a ativar a
digestdo e a circulagdo. A capsaicina,
substancia que confere o gosto picante
a pimenta, € um poderoso analgésico e
tem atividade antibacteriana e
antioxidante.

e Os pimentdes sdo fontes de vitamina
C, betacaroteno, potassio e niacina
(vitamina B3). Ajudam a acelerar
processos de cicatrizacdo, prevenir a
arteriosclerose e controlar o colesterol.

NA ROTA DA PIMENTA

pequeno municipio de Turu-

¢u, com aproximadamente
3,9 mil habitantes, € o maior pro-
dutor de pimenta do Rio Gran-
de do Sul. As agroindustrias do
municipio trabalham com mo-
lhos, geléias, conservas e lico-
res e comercializam seus produ-
tos na Casa da Pimenta. Todos
0s anos a cidade também reali-
za a Festa Nacional da Pimenta
(Fepimenta), evento criado para
divulgar a producéo local e aju-
dar na comer-cializacdo dos pro-
dutos.

Mesmo com a grande produ-
¢ao, a cultura perdeu espago nos
ultimos anos para lavouras de
fumo, batata e morango. Nesta
safra, foram cultivados 40 hec-
tares com pimenta, mas a érea
plantada no municipio chegou a
120 hectares ha cerca de oito
anos. “ A queda dos pregos co-
laborou para desestimular os
agricultores’, conclui o enge-
nheiro agrénomo Lauro Francis-
co Schneid, chefe do escritorio
da Emater em Turugu. Segundo
ele, o quilo da pimenta seca e

moida era comercializado entre
R$ 5 e R$ 5,50 ha cinco anos.
Nesta safra, o valor variou en-
tre R$ 3,50 e R$ 4.

Schneid acredita que a area
plantada pode voltar a crescer
no municipio. “ Masisso néo vai
acontecer de uma hora para a
outra”, afirma. O agrénomo
lembra que umdos desafios é re-
solver os problemas com a an-
tracnose, que esse ano provocou
perdas de 30% no rendimento
das lavouras. “ Mais importan-
te do que ampliar o cultivo é
melhorar a qualidade da produ-
¢ao”, considera.

Na préxima safra, os produ-
tores locais devem contar com
um secador industrial de pimen-
ta. O projeto do equipamento
envolve a Emater, a Universi-
dade Federal de Pelotas
(UFPel) e a Embrapa Clima
Temperado, de Pelotas/RS.
“Com o secador, 0 processo
ocorre de forma fechada, sem
contaminacdo externa, o que vai
ajudar a agregar valor ao pro-
duto” , destaca Schneid. 2}
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BILL CLINTON INVESTE NA CANA BRASILEIRA

O ex-presidente americano Bill Clinton
faz parte de um grupo de investidores es-
trangeiros que no inicio deste ano resolveu
apostar alto na producéo de etanol no Bra-
sil. Clinton tem uma pequena participacéo
na Brazilian Renewable Energy Company
(Brenco), empresa criada pelo ex-presiden-
te da Petrobras Henri Philippe Reichstul e
gue plangja construir dez usinas de alcool
nos proximos anos. A Brenco deve investir
até US$ 2 bilhdes no setor e em margo anun-
ciou ter concluido a captacdo dos primei-
ros US$ 200 milhdes. Também séo sicios
daBrenco oinvestidor indiano radicado nos
EUA Vinod Khosla, um dos fundadores da
AOL, Steve Case, 0 ex-presidente do Ban-
co Mundial James Wolfensohn e o ex-dire-
tor-geral da Agéncia Nacional do Petrdleo
(ANP) David Zylbersztajn, entre outros investidores nacionais e estrangeiros.

UDOP FUNDA A CTBIO

A Unido dos Produtores de Bioenergia (Udop), que reline as usinas da
regido de Aracatuba (SP), vai gerir o primeiro Centro de Tecnologia e Exce-
Iéncia em Bioenergia (CTBI0), que serainstalado na cidade de Aragatuba/SP
no inicio de 2009. O CTBio esta sendo idealizado como centro formador de
mao-de-obra especializada para o setor sucroalcooleiro. A Udop estima que
nos proximos cinco anos serdo criadas 1,2 milh&o de vagas de trabalho, com
os cerca de 100 novos projetos de usinas no Pais.

COLHEDORA PARA TERRENOS ACIDENTADOS

Pesquisadores da Universidade de
Campinas (Unicamp) desenvolveram um
novo tipo de colhedorade cana. A Unida
de Mével de Auxilio a Colheita, como é
chamada, pode operar em terrenos aci-
dentados (com mais de 12% de declivi-
dade). A méaquinafoi projetada pararedu-
zir o desperdicio durante a colheita, de-

Exlivlra
Cobamurd [soimbr &t i

Vera custar menos e ser mais compacta
(cerca de quatro toneladas) do que as
demaisméguinas. Além disso, o equipa-
mento substitui apenas parcialmente a
mao-de-obra, pois a sua operacdo vai
precisar de dez trabahadores. O proté-
tipo deve estar pronto para operar em
caréter experimental ainda este ano.
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POLO INTERMODAL EM

SERRANA

O futuro Pélo Intermodal Regiona de
SerranalSP, no interior paulista, ainda é
projeto, depende de verbas para ser im-
plantado, masestalocalizado naantigaAlta
Mogiana, uma “ilha’ de grandes usinas
de aglicar e de dcoal. A base do pdlo fica
a menos de 50 quilédmetros das usinas
Santa Elisa, em Sertdozinho/SP, e Vale do
Ros&rio, em Morro Agudo/SP. “A fusio
das usinas vai posssibilitar que facamos
parceria para transportar aclicar a granel
até o porto de Santos’, comenta Miguel
Jodo Neto, diretor de projetos e desen-
volvimento econémico da prefeitura de
Serrana, empreendedora do projeto.

FORMACAO DE MAO-DE-

OBRA EM SERTAOZINHO

Sertéozinho/SP, na
regido de Ribeiréo Pre-
to, pdlo fornecedor de
pecas e servigos parao
setor sucroalcooleiro,
com 400 empresas,
busca alternativas para
conseguir mao-de-
obra. O consultor do
Ministério da Educa-
cdo, Marcio Senise s
(foto), esteve na cida- ©
de para apresentar projeto de implanta-
cdo da Escola de Fabrica, centro for-
mador de profissionais a ser mantido
pelo governo federal e pelo Centro das
IndUstrias de Sertdozinho (Ceise).

.

gagéo

GUARANI AGORA NA
BOVESPA

A Aclcar Guarani S.A., do grupo
francés Tereos, com quatro fabricas
no interior paulista, estreou no Novo
Mercado da Bolsa de Valores de Séo
Paulo (Bovespa) em 23 dejulho, com
acOes negociadas nos pregdes diari-
0s. Um dia apds a estréia, as acles
foram valorizadas em 1,3% e no ter-
ceiro dia, a Bovespa acenou com
nova ata, de 0,74%. O diretor-gera
do grupo, Jacyr Costa, comemorou.
E, conforme traders, nada mau para
uma companhia que langa actes jus-
tamente quando o mercado interna
cional conta com excedentes de agU-
car e de acool.
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SURGE NOVA
GIGANTE NO SETOR

A fusao entre a Santa

Elisa, de Sertdozinho, e a
Vale do Rosério, de Morro

Agudo, cria a Santelisa
Vale S.A.,uma empresa

de faturamento de R$ 1,5
bilh&o e processamento
de cana entre 18 milhdes

e 20 milhGes de
toneladas por safra

Texto: Delcy Mac Cruz
Fotos: Renato Lopes

setor sucroal cooleiro vé surgir um
novo gigante com afusdo entre a
Santa Elisa, de Sertdozinho, e a
Vaedo Rosério, deMorro Agudo, tra-
dicionais usinas de aglicar e de alcool
dointerior paulista. A unido oficial dos
dois grupos sera formalizada nas pré-
Ximas semanas, mas ambos ja traba-
Iham como uma s6 empresa, que nas-
ce com faturamento da ordem de R$
1,5 bilh&o e processamento de cana
entre 18 milhdes e 20 milhdes de to-
neladas por safra.
Nesta fase de expectativa em tor-
no da fusdo formal, os diretores das

III'. I5/

duas companhias tém evitado entre-
vistas, principalmente para conter es-
peculagdes. Uma delas gira em torno
da data para formalizar a unido. Ela
estariasendo protel ada porque names-
ma cerimoénia haveria uma oferta pu-
blica inicial de agbes (IPO, na sigla
em inglés) e o momento ndo é bom
porgque ha excesso de oferta de acU-
car e de acool no mercado — o que
faz cair os valores das agbes. Outro
responsavel pela hesitacdo resulta do
fato de que a Cosan, hoje a principal
gigante do setor, viu despencar suas
acoes desde que anunciou, em 25 de
junho Ultimo, uma reestruturacdo que
inclui uma oferta global de agdes de
até US$ 2 bilhGes.



Avdiar o comportamento da Cosan no
mercado, nessafase em que dlafez pedido a
Securities and Exchange Comission dos Es-
tados Unidos (6rgao americano equivalente
a Comissao de Valores Mohiliarios brasilei-
ra) paralancar suas acies na Bolsade Valo-
resde Nova York, com previsio deinicio de
negociagdes em setembro préximo, seria
outra estratégia dos concorrentes em fase
de pré-fusdo.

Com processamento da ordem de 36,6
milhdes de toneladas na safra 2006/2007
pelas suas 17 fabricas coligadas, todas no
Estado de Sao Paulo, a Cosan, do grupo
Ometto, é a principal companhia do setor
no Pais. Sua entrada na Bolsade Nova York
permitira levantar recursos financeiros para
investir nos Estados Unidos de maneira di-
reta, com a compra de usinas americanas,
ou indireta, com a aquisi¢do de empresas na
regido caribenha que ja atuam na América
do Norte.

Deum jeito ou de outro, a Cosan se con-
solidacomo principa multinacional do setor
sucrodcooleiro (o grupo chinés Kuok tem
6,7% das acdes e o francés Sucden possui
2,3%, segundo dados da propria companhia
em 12 de julho). E a fusdo da Santa Elisa
com aVale do Rosério criaum gigante para
fazer frente a0 concorrente com matriz em
Piracicaba, onde fica a sede da companhia
criada pelo grupo Ometto.

Como uma novela— O nome da com-
panhia criada a partir da fusdo também é
negociado entre os gestores, e B5, nome da
holding que coligaas usinas, ndo é descarta-
do. Ela é controlada pela familia Biagi, que
detém cerca de 70% de participacdo, e 0s
demais 30% est&o nas maos dos acionistas
gue permaneceram na Vae do Rosario.

Além daVale e daSantaElisa, aholding
administraasusinas paulistasMB, de Morro
Agudo (que tem participacéo da Vale e da
Santa Elisa em condi¢des igualitérias), a
Jardest, de Jardinopolis/'SP (com participa-
¢ao da Vale e de acionistas fornecedores de
cana) e a Continental, de Porto Colémbia
(que tem participacdo majoritaria da Santa
Elisa com acionistas fornecedores de maté-
riaprima). Todas estardo na fusdo.

A uni&o dessas companhias ndo exigtiria
sem o desfecho de uma novela que envolve
aCosan eaVaedo Ros&io. A B5fai criada
em fevereiro deste ano para minar a tentati-
va do Grupo Cosan de adquirir o controle
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acionario daVae, apos umaofertafe-
ta pela gigante aos seus acionistas na
usina. O Bradesco entrou no negécio,
alocou recursos de R$ 1,1 bilhdo aos
acionistas da Vale para conter a oferta
da Cosan, e virou um credor que tam-
bém pode se tornar acionista da nova
companhia, por meio do banco de in-
vestimento, assim como outros fun-
dos de investimento.

Concluida a novela de tentativa de
vendada Vae, entdo com mais de 100
acionistas, a nova major planga suas
posicdes estratégicas. Para quem
acompanha bem de perto a situacdo, a
chegada da gigante vem em boa hora
para todo o setor sucroacooleiro. “A
fusdo é dtima porque vai permitir um
equilibrio ao setor”, avalia Aldo
Fernandes Janior, diretor-superinten-
dente da Companhia de Bebidas
Ipiranga, fabrica de Ribeiréo Preto/SP,
licenciada pela Coca-Cola para fabri-
car bebidas do grupo americano.

“Com a Cosan concentrando o vo-
lume de producdo e o comércio, 0 se-
tor ficavapolarizado”, observaele, tam-
bém integrante do Conselho de Admi-
nistracdo da Santa Elisa. Em sua opi-
nido, a fusdo é Gtima também para a
regido de Ribeirdo Preto (Sertdozinho
ficaa 16 quilémetros e Morro Agudo,
acercade 40 km). “A regido vai pas-
sar a ser sede do segundo maior grupo
do setor do Pais.”

Via de mao dupla— O professor
da Faculdade de Economia, Adminis-
tracéo e Contabilidade (FEA), da Uni-
versidade de Séo Paulo (USP) em Ri-
beiréo Preto, André Lucirton Costa,
concordacom o executivo dalpiranga
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CAPITALISMO

Para André Lucirton

. Costa, da USP, é muito
comum que empresas se
utilizem de mecanismos
de fusdes e de captacéo

nas bolsas

“E muito co-

mum que em-

presas capita

listas utilizem

de mecanis-
mos de fusdes e de captacdo nas bolsas
para aavancar financeiramente suas ope-
racdes. Neste caso, aparentemente, ha
umaviademao duplacujointeresseétam-
bém a tecnologia: de um lado ganha-se
capital (e acesso a mercados financeiros
mais atrativos), de outro, a tecnologia de
operacéo. Junte-se aisto também o aces-
S0 mais rapido a mercados consumido-
res’, explica.

“Estes trés fatores podem ser aponta-
dos como os principais elementos das
fusdes e acordos de participacdo que
estamos vendo no Brasil. Além deste
exemplo, naregido deRibeiréo Preto, hou-
ve um acordo recente da VCP com a In-
ternational Paper, que transferiu o con-
trole da fabrica na cidade de Luiz Ant6-
nio/SP’, exemplifica

Para e, “é natura que o mundo te-
nha interesse em dternativas de energia;
0 Brasil e a regido tém tecnologia para
oferecer. O setor de aclicar e dcool, de-
pois de uma longa e histérica dependén-
cia de recursos governamentais, esté pro-
curando aternativas internacionais para
redlizar seus investimentos e estratégias
de atuacdo. Este é o caminho que se es-
perade um setor moderno e competitivo.
E bom para o Brasil que suas empresas
sgjam transnacionais, comecem a criar
unidades produtivas em outros paises e
continentes, que conquistem mercados e
passem a entender 0s riscos como desa
fios. E necessrio ser ousado e tecnicar
mente competente com a oportunidade
que a histéria estd dando a0 setor”.

Na Bovespa — Com a fusdo, a nova
major também amplia a presenca do se-
tor sucroacooleiro naBolsade Valoresde
S0 Paulo (Bovespa), onde a Cosan € pi-
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oneira (langou agdes em novembro de
2005). Atuamente, estéo na Bovespa as
usinas S0 Martinho, de Praddpolis/SP
(entrou em marco deste ano) e a Guarani,
com sede em S80 Jos2 do Rio Preto/SP
(desde o dia 24 de julho deste ano). “A
abertura de capital € importante pois gju-
da a empresa a tomar recursos baratos
no mercado, ampliar e/ou renovar seu
parque industrial, plangar com eficiéncia
e previsibilidade os investimentos de mé-
dioelongo prazos, ter visibilidadenamidia,
melhorar a interface com o mercado fi-
nanceiro, entre outras vantagens’, obser-
va Arnaldo Luiz Corréa, diretor da
consultoria Archer Consulting.

“Os investidores externos tém procu-
rado avidamente fazer parte do mercado
energético brasileiro, ativamente através
de investimentos diretos ou de modo pas-
sivovialancamento depapéis’, avalia. “O
contraponto € gque a empresa precisar se-
guir regras restritas de governanca
corporativa, bem como agir com absolu-
ta trangparéncia na conducao e avaliacdo
dos seus negocios’, acrescenta Corréa.

ParaoperadoresdaBovespa, amafase
de desval orizacao das acles € passageira.
“Em poucos meses as agdes dessas com-
panhias vdo crescer”, aposta Caio
Figueiredo Léllis Vieira, diretor da TBC,
licenciada da corretora Intra, e que pos-
sui 700 clientes em Ribeirdo Preto e re-
0ido, boa parte deles do proprio setor su-
croalcooleiro, sejam produtores de cana
ou empresarios ligados a usinas.

~“UMA MULTINACIONAL ™

nova companhia ja nasce
multinacional. O banco de inves-
timentos americano Goldman
Sachsfinaliza negociagdes para sua par-
ticipacdo na empresa como acionista
minoritario. Esse tipo de operacéo tem
se tornado comum no mercado, quando
essas instituicdes estruturam alavanca-
gem financeira de empresa, sobretudo
antes de aberturas de capital. O Sachs
ja opera com a Santa Elisa na Compa-
nhia Nacional de Actcar e Alcool
(CNAA), empresa criada pela usina, e
a Global Foods Holding, que sera res-
ponsavel pelos novos projetos da com-
panhia — por ora, quatro usinas.
Segundo o conselheiro da Santa
Elisa, Aldo Fernandes Junior, 0s proje-
tos da CNAA continuaréo sendo toca-
dosindependentemente da fusdo. Os ne-
gacios certamente serdo integrados, por
exemplo, pela Crystalsev Comércio e
Representacdo, de Ribeiréo Preto, res-

ponsavel pela comercializacdo do acu-
car, do alcool e da energia co-gerada
por 13 fabricas e controlada pela B5.
“ Estamos todos entusiasmados com
a fusdo e com a chegada da Sachs, que
fara aporte via participacao societa-
ria’, comenta Rui Lacerda Ferraz, di-
retor-presidente da Crystal sev. Essa em-
presa, alias, d4 um norte multinacional
afusdo porque acaba de formalizar me-
morando de entendimento com a ame-
ricana Dow Chemical para construir, em
sociedade (50% cada), um polo alcool-
quimico para processar plastico
(polietileno) em unidade ainda em fase
de estudos para a localizagdo. A nova
industria produziria 8 milhdes de tone-
ladas, para gerar 350 mil toneladas de
polietileno ou 700 milhdes de litros de
alcool hidratado. Com tantos novos ne-
gacios a vista, a nova companhia for-
mada pela Santa Elisa e Vale confirma
gue j& nasce como gigante do setor. &

O futuro do mundo e da sua lavoura.
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SIMPOSIO TECNOLOGIA EM CANA-DE-ACUCAR

Evento em Piracicaba/SP
reuniu 800 profissionais
da nata dos
especialistas em
cana-de-acucar

Elden Lourengo da Rocha, do Grupo de
Apoio & Pesquisa e Extenséo da Esalq/USP

de Tecnologia de Producado de

Cana-de-AcuUcar se tornou um
evento consolidado no calendério do
setor sucroalcooleiro. O evento foi rea-
lizado perante um publico de 800 pes-
soas nos dias 4 a 6 de julho, nos anfite-
atros do Pavilhdo de Engenharia e da
EngenhariaRural daEscola Superior de
Agricultura Luiz de Queiroz (Esalg/
USP), em Piracicaba/SP. O simpésio
teve por objetivos difundir tecnologias
para aumento da eficiéncia da producéo
da cana-de-acUcar e apresentar 0s ru-
mos da pesqguisa na area sucroal coolei-
ra. A tematica abordada foi a expanséo
da cana para o cerrado e a necessidade
de adaptacdo da tecnologia de seu ma-
Nejo em novas areas.

As palestras contemplaram todo o
sistema de producdo, desde escolha de
variedade, passando por adubacéo, apro-
veitamento de residuos, manejo de er-
vas daninhas, colheitae apresentacéo do
manej o relacionado ao ambi ente de pro-
ducéo. A interacdo entre produtores,
empresas privadas, instituicdes e pales-
trantes, caracteristicamarcante do even-
to, proporcionou o ainhamento das pes-
quisas as necessidades observadas no
campo.

O simpésio é coordenado pelo pro-
fessor Godofredo César Vitti, do depar-
tamento de Ciénciado Solo daEsalq, e
pelo professor Pedro Henrique de Cer-
gueira Luz, do departamento de Zoo-
tecnia da Faculdade de Zootecnia e En-
genharia de Alimentos (Fzea/USP), e
organizado pelo Grupo de Apoio a Pes-

E m sua terceira edicéo, o Simpdsio

quisa e Extensdo (GAPE).

Na abertura do evento, 0 ex-minis-
tro daAgriculturaAntdnio Cabreiraapre-
sentou 0 panorama geral do setor su-
croalcooleiro. O agrénomo Adilson L ui

I d

SIMPOSIO

O evento foi
coordenado
pelo professor
Godofredo César
Vitti, daEsalq

A EXPANSAO DA

Penariol abordou o tema “Expansdo da
cana-de-acUcar e 0s impactos na pro-
ducéo de gréos’ e discorreu sobre o
avanco da cultura em areas de cerrado,
tidas como marginais, principalmente
em areas de pastagens. Ele explicou que
o cerrado deixou de ser uma fronteira
agricola e é amejado pelas usinas do
Centro-Sul para a construgdo de novas
unidades. Diante desse novo cenario, ha
a necessidade de inovagdo tecnoldgica
para a eficiéncia de producdo de cana-
de-aclicar e o desenvolvimento de no-
vas variedades adaptadas aos diferen-
tes ambientes de producéo.

O tema sobre novas variedades foi
abordado na palestra “Manegjo varietal
para novas fronteiras de cana-de-agu-
car no Brasil” pelo agrdnomo Antonio
Carlos Gheller, que teve como modera-
dor o doutor Anténio Ismael Bassinello,
professor do Ciéncias Agrarias da Uni-
versidade Federal de S&o Carlos, o prin-
cipa centro de pesquisa em variedades
de cana-de-agUcar.

Uso de subprodutos — O profes-
sor Pedro Henrique Luz, da Fzea/USP,
abordou em sua palestra 0 uso adequa-
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do datortadefiltro,
subproduto agroin-
dustrial, que assim
como a vinhaga e
agua de lavagem,
deixam de ser trate
dos no setor como
residuos e passam a
ser produtos tidos
como nobres devi-
do aos beneficios
proporcionados.
Atualmente sdo ge-
rados aproximada
mente 13 litros de
vinhaca por litro de
alcool produzido.
Elaéricaprincipal-
mente em potassio,
substituindo a adu-
bacdo mineral em
partedaéreadausi-
na com esse nutri-
ente. S8o gerados em média 30 quilos de
torta de filtro por tonelada de cana moi-
da. Sua utilizacdo pode se dar de varias
formas, como no plantio in natura ou
compostada, na sogqueira ou como fos-
fatagem, visto que é um residuo rico
principalmente em fasforo.

Fosfatagem foi o tema abordado na
palestra “Manegjo de fésforo: adubacéo
corretiva e de manutencdo” do profes-
sor Godofredo Vitti. Ele esclareceu a
importancia ambiental da fosfatagem,
uma vez que estudos apontam para o
esgotamento dasreservas naturais. Des-
tacou também que o fésforo € o ele-
mento maislimitante daprodutividade e
seu manejo éindispensavel, atualizando
0S novos parametros de recomendagéo
para o aumento de produtividade e lon-
gevidade do canavial. O professor-dou-
tor José Luiz loratti Dematté, da Esalg/
USP, falou sobre o ambiente de produ-
¢do, incluindo os aspectos fisico-hidri-
cos, quimicos e morfoldgicos dos so-
los, com énfase no manejo de soqueira.

Mas o evento teve muitas outras
abordagens. Na dindmica inserida nos
painés encontram-se as palestras ‘‘ Ex-
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pansdo da cultura da cana-de-aglcar e
0s impactos na producdo de grdos’,
““Logistica do transporte da cana-de-
acUcar’, ‘‘Verticalizacgo da produtivi-
dade: correcdo do solo, nutri¢cdo, com-
plementagdo foliar, plantio e colheitada
cana-de-aglcar’’, ‘“Novas tecnologi-
as’, "' Situacdo atual da co-geragdo de
energia e perspectivas’, ‘‘ Cenario atu-
al e perspectivas de variedades de cana-
de-aclcar para o Centro-Sul’’, ““Apli-
cacdo de maturadores em cana-de-agU-
car: recomendacfes e resultados’” e
“Aplicacdo da agricultura de precisdo
no sistema de producdo canavieiro” .

E houve aindapal estrase painéisque
abordaram, entre outros temas, 0s se-
guintes: manejo da adubagdo nitrogena-
da em cana crua; tecnologias para o uso
da vinhaga e complementagdo com fer-
tilizantes nitrogenados; manejo datorta
de filtro e producéo de composto na
cana-de-acUcar; manejo do fosforo: adu-
bacdo corretiva e de manutencdo; bio-
logia e mangjo de plantas daninhas em
cana crug; irrigacéo da cana-de-aglcar:
viabilidade técnica e econdémica; mane-

Pedro Henrique
da Luz abordou
em sua palestra
uso adequado
da torta de filtro

jo de pragas na cana-de-agUcar com
énfase em Sphenophorus, Migdolus,
broca e cigarrinha; técnicas de preparo
e conservagdo do solo para distintos
ambientes de producdo; plantio meca-
nizado: um caminho sem volta; aspec-
tos operacionais na implantagdo do
plantio mecanizado; col heita mecani-
ca: impactos técnicos, sociais e am-
bientais; uso de ambientes de produ-
¢ao como alternativa de manejo: énfa-
Se em soqueira. &

E possivel obter 0 material completo
com as palestras e material de divul-
gacao de novas tecnologias das
empresas parceiras do evento entrando
em contato com o GAPE pelo e-mail:

gape@esalg.usp.br.

Mapeamento
g calculo de
grea com GPS

-

(51) 2102.7100

v, PFermnambasco, 1307 - Porto Alegre/RS

vendasiiallcompgps.com.br
wiwarallcompgps.com.br
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Divulgagédo

Os produtores da Canaoeste uti-
lizam multiplas variedades de cana-
de-acucar. Esse tipo de cultivo, com
diversas variedades, é uma estraté-
gia para proteger os canaviais de
eventuais doencas? Ou é uma ques-
tao de ganho de produtividade?

S&0 as duas coisas. Antigamente,
havia um nimero bem menor de varie-
dades, com grandes areas trabalhadas
por uma, duas ou até trés variedades.
Ainda nos anos 60 tivemos o primeiro
programa de melhoramento de varieda-
des do IAC (entdo Instituto Agronémi-
co de Campinas, hoje Instituto Agrond-
mico). Nos anos 70, com a criagdo da
Copersucar, vieram as variedades DSP.
Nesse mesmo periodo, havia desenvol-
vimento em Campos/RJ e chegaram as
NA, produzidas na Argentina, que con-
tribuiram muito até o problema fitossa-
nitario chamado carvdo. Ele dizimou
grandes areas com as NA. Nos anos 80,
tivemos o crescimento das SP. No co-
meco dos anos 90, novo problema fi-
tossanitario sobre a SP 716163, chama-
do amarelinho. Elegerou o problemaem
grandes areas com uma Unica varieda-
de. Fez cair a produtividade e foi fazer
reformas em grandes areas, procedi-
mento até antiecondémico e inviavel.
Devido atais problemas, hoje nenhuma
usina, ou até mesmo grande fornece-
dor, fica em uma sO variedade. Atual-
mente, uma variedade ocupa entre 15%
a 20% da éarea total. No entanto, sur-
gem novas variedades adaptadas que
contribuem as novas condicfes. A cul-
tura se expandiu, vai para solos menos
favoraveis, com clima diferente, e os
programas de melhoramento, e o IAC
COmegou isso, com variedades regio-
nais, adaptadas a cadatipo de regido. Ja
ha programas especificos para Goiés.

O desenvolvimento de uma vari-

Gustavo Nogueira

Gerente do Departamento Técnico da Associacdo dos Plantadores de Cana do Oeste do

Estado de S&o Paulo (Canaoeste)

0 SABE-TUDO EM
VARIEDADES DE (ANA

edade leva quanto tempo?

O desenvolvimento vai da hibrida-
¢80 (cruzamento), feita no Nordeste —
por conta da questéo climatica, de lu-
minosidade, onde ha temperatura e re-
gime hidrico controlados —, até a se-
mente. No caso do Centro de Tecnolo-
gia Canavieira (CTC), o cruzamento €
feito naBahia, no caso daUniversidade
Federa de Sdo Carlos (UFSCar), na Ser-
ra do Ouro, em Alagoas, e 0 IAC, em
2006, montou uma estacdo de cruza-
mento na llha de Itaparica, ao lado de
Salvador. Desde o cruzamento até a li-
beragdo comercia da variedade sdo ne-

SP, ha fornecedor com canaviais de até
12 cortes. Mas haregides do Estado que
nao vao além de trés cortes, dai € pre-
Ciso renovar porque a produtividade en-
tra em declinio.

Quantas variedades devem exis-
tir hoje disponiveis no mercado?

Mais de 40 opcdes. O CTC, nos ul-
timos dois anos, lancou nove varieda-
des (ou materiais). A UFSCar, no ano
passado, disponibilizou mais quatro. O
I AC langou quatro, em 2006, e estapara
lancar mais trés. Mas, apesar de tantos
langamentos, talvez um ou outro cres-

cessarios em ca. Muitos
torno de 12 & dos materiais
nos de pesqui- plantados po-
sas e observa- i dem ter mais
coes. Asvezes, Desde o cruzamento, até a de dez anos
dnie cesee liberacdo comercial da gl vl e
periodo surge . - , . caso do for-
UM Novo pro- variedade, sAo necessarios necedor, para
blema. Em em torno de 12 anos de indicar a ele
1986, por e- : = umavariedade
xemplo,pquan- pesquisas e observagoes lancada este
do ndo tinha- ano, sera pre-
mos a doenca ciso analisar,

daferrugem dacana-de-agUcar, tivemos
variedades |ancadas €, com a entradada
ferrugem, naregido de Capivari/SP, hou-
ve variedades ent&o recém-lancadas que
foram dizimadas. 1sso porque ndo ti-
nhamos a doenca e néo trabalhavamos
com materiais resistentes a ferrugem.
Hoje, amaneiramais barata e praticade
se controlar doencas é desenvolver ma-
teriais resistentes a ferrugem, carvao,
mosaico, escaldadura e ao raquitismo,
gue sdo as principais doengas.

Qual a longevidade média do ca-
navial?

A média é de cinco cortes, mas de-
pende muito da regido, do solo e do re-
gime hidrico. Naregi&o de Sertdozinho/

porque aindando ha confiabilidade, sea
variedade ainda ndo ocupa grandes ére-
as, sujeita, assim, aalgum fator climéti-
€0, ou aum patégeno. As avaliactes séo
feitas em ensai0s, um conjunto delesem
vérias regides, pesados, colhidos, mas
maodificam-se estas avaliacdes no plan-
tio em grandes &reas. Em novas regi-
Oes, seja em Goias ou mesmo no Rio
Grande do Sul, ndo ha um desenvolvi-
mento especifico parase dizer: “‘Esta é
a variedade ideal”’. Hoje, os programas
demel horamento desenvolvem isso, caso
do IAC em Goias. Nessas novas regi-
Oes, € preciso elencar as melhores varie-
dades, levar para essas localidades e ob-
servar. A queva muito bem em S&o Paulo
pode ndo ir no Rio Grande do Sul. =
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EDUARDO ALMEIDA REIS

O TELEFONE, ESSE
DESCONHECIDO

elson Palma Travassos, imenso

escritor e editor paulista, fazen-

deiro em Araraquara, escreveu “O
PORCO, essedesconhecido”, livioemque
contava, de forma divertidissma, como
criavaeengordavaporcosem seusitio pré-
ximo dacapitd.

Vaho-medo titulo do mestre paracon-
versar com os leitores de A Granja sobre
outro desconhecido, o telefone, definido
peloAurdlio como “ aparelho paratranami-
tiradistanciaapaavrafdadd’, paenteado
ha pouco mais de 131 anos. Alexander
Graham Béll, que patenteou o gparelho, era
€300CEs naturdizado norte-americano, ci-
entista epecia mente interessado em me-
Ihorar a comunicacdo com deficientes au-
ditivos, seguindo os passos de seu pai e
seu avd. Interessavarse, também, pdo me-
Ihoramento genético e criou uma raca de
caneiros extremamente proalifica

A histériadotelefoneno Bradil émuito
divertida e merece um livro. Basta dizer
que, até pouco tempo atras, linha teleféni-
ca congtava das declaragdes do imposto
derenda Haviagente queinvestianacom-
pra de linhas telefbnicas para... dugar —e
néo foi hé tanto tempo assim.

Hoje, 0 negdcio soa ridiculo, pois as
empresas de telefonia fixa s faltam pedir,
de joehos, que os cidaddos instadlem mais
uma linha em suas casas. Ha dez anos,
quando duguei casa em Belo Horizonte,
capitd do Estado de Minas Gerais, linhas
detdefones dependiam de pistoldo junto a
finada Telemig, maisou menos privatizada
como Teemar, Oi para os intimos.

No Rio da década de 60, onde funcio-
nava a Companhia Telefnica Brasileira
(CTB), linhas custavam US$ 2 mil, US$ 3
mil, no dolar dagueletempo. De graca, de-
pendiam do seguinte ritual: o candidato
passava pela Camara dos Vereadores, em-
barcava no carro do presidente da Casa
(equivaente a atua Assembléia) eiacom
el presdente, a sede da CTB, para con-
seguir aingtalagdo deumalinhasem gastar
US$ 3 mil. Nasfazendas, tinhamos telefo-
nesinternos, caixas de madeiracom pilhas
do tamanho de uma garrafa de cervela e

manivela, parafaar da sede parao currd,
a casa do administrador, eventua mente
com afazendavizinha. E erasd. Nem lhes
conto da odisséia que foi a ingaacdo de
um DDD, na década de 70, no interior do
Estado do Rio.

Admitindo-se que, fixos ou cdulares,
os telefones s6 se vulgarizaram, mesmo,
nos Ultimos 10 anos (o Brasil jatem mais
de 100 milhdes de cdulares), muito me
espanta que o pessoal ainda ndo tenha
gprendido a lidar com os gparelhos. Ndo
digo paratrangmitir fotos e mensagens es-
critas, coisa que ainda ndo sai fazer, mas
ndo tenham aprendido que, certos negéci-
0Ss, Ndo podem ser tratados via Bell.

Todos os escandalos que estouraram
recentemente — e foram tantos que a gente
perde a conta — resultaram de conversas
telefbnicas gravadas com autorizacdo da
Justica. Ha casos ddliciosos, como o da
quele pistaleiro, contratado por um depu-
tado federal mineiro para matar outro de-
putado federal mineiro —ambos dirigentes
religiososdo Evangelho Quadrangular, que
tem 9 mil templos no Brasil. Pois muito
bem: o estabanado pistoleiro esqueceu um
cartdo dememoria, ao fugir dapoliciapau-
lista, quando procurado por outro crime.

Essa de deixar para trés um cartéo de
memoariaémehor, ainda, do que anotar os
crimes na agenda da secretéria, ou no HD
do computador. Com o cartéo de memé-
riae as gravagdes autorizadas pela Judtica,
apoliciapaulistarecondtituiu todos os pas-
sosdo crimepremeditado. A lamentar, ape-
nas, que os ilustres deputados tenham in-
flacionado 0 mercado pistoleiro, combinan-
do pagar R$ 150 mil pelo servigo, quando
0s dais, juntos, ndo valem a décima parte.

Senadores da maior respeitabilidade,
governadores de Estado, ministros de Es-
tado, empresarios de escol, gente do mais
ato coturno tratam, pelo telefone, de ne-
gacios que s6 poderiam ser discutidos
numasauna, excol hidaa estoriamente, com
0s dois negociantes nus. Sim, porque um
cacdo de banho, na praia, ja permite que
Se esconda pequeno gravador, como acon-
teceu no achague de ilustre governador de

Estado, acho que do Parang, aum emprei-
teiro de expressdo naciond.

N&o basta que 0 negdcio sgja tratado
numa sauna, com o0s dois nus, pois s gra-
vedores podem ter sido ingtalados no lo-
ca. E preciso que sga sauna sorteada, na
hora, de uma relacdo congtante do catdlo-
go. Dir-se-4 que os handidos nunca sa-
bem se estdo sendo gravados e sempre
contam com a sorte de pensar que estdo
usando telefones limpos. Se fosse assim,
nao falariam em codigo, ou por metéforas.
cuidariam do negécio abertamente. Mas
desconfiam, sm, de que esté sendo gra-
vados e recorrem a codigos decodifica
VEl's aé por uma crianca de cinco anos.

Noite dessas, quiseram os fados que
eu conhecesse um dos chefes dos servi-
¢os de escuta policia, que me contou coi-

No Rio da década de 60,
onde funcionava a
Companhia Telefonica

Brasileira (CTB), linhas
custavam US$ 2 mil,
US$ 3 mil, no dolar daquele
fempo.

sas interessantissimas, ndo apenas sobre
modernos equipamentos capazes de con-
trolar centenas de linhas a0 mesmo tempo,
como de computadores capazes de identi-
ficar as vozes de A ou B, mas o que foi
maisdivertido: ardacdo entreahoradodia
eonive dascombinagdes. Dizomeunovo
amigo que, pelamanhd, todos os bandidos
S30 cerimoniosos, tratam dos assuntas por
ato, vivem repetindo que aquilo ndo é coi-
sa que se fae pelo telefone. No fina das
tardes, ao cair da noite, a bandidagem de
senadores, deputados, juizes, palicials, bin-
gueiros e pistoleiros solta o verbo, abre o
jogo e combina tudo as claras, tavez na
esperanca de que, depoisde um diainteiro
detrabaho, 0 equipamento de escuta este-
jaexaudo. ®
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GRAOS: QUASE 100 MILHOES

Segundo um informe da Secretaria
de Agricultura, a colheita 2006/2007
sera de mais de 94 milhdes de tonela-
das, podendo se aproximar de 100 mi-
|hdes de toneladas. Além disso, os gréos
devem ser vendidos a precos que ndo
se véem ha uma década nos mercados
internacionais. Os técnicos da secreta
ria se viram obrigados a corrigir para
cima seus calculos do més de junho,
guando se falava em 91 milhdes de to-
neladas. Dessa forma, o crescimento da
colheita de um ano para o outro cresce-
ra em torno de 24%. Do volume final,
soja € milho somam 69,5 milhdes de

toneladas, ou 73% da producdo. Em
relacdo ao ano passado, a producdo de
soja cresceu 16% e a de milho, 51%. O
trigo ficou em terceiro, com 14,3 mi-
Ihdes de toneladas, e a sua producdo
aumentou 13,5%. Um clima extrema-
mente favorével e os atrativos pregos
internacionais SA0 0s responsaveis pela
areaplantadasuperar, pelaprimeiravez,
0s 30 milhdes de hectares, outro recor-
de alcancado pelo setor. A superficie
agricola cresceu em mais de 2 milhGes
de hectares, como sempre a custa de
outras atividades, como a pecudria de
corte e de leite.
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DOR DE CABECA

A Secretaria de Agricultura estimou
que pode haver um déficit entre 150 mil
e 300 mil toneladas de uréia para a pré-
xima safra. Existem dlvidas se havera
fertilizantes suficientes para o ciclo
2007/2008, como resultado do cresci-
mento da area de milho e dos inconve-
nientes enfrentados pela principal plan-
ta produtora de fertilizantes devido aos

cortes de energia. A restricdo de oferta
se explica por regulacBes mais rigidas
dispostas pelo Registro Nacional deAr-
mas sobre a comerciaizacdo de nitrato
de aménio. Na Ultima safra de graos
foram aplicados em torno de 3 milhdes
de toneladas de fertilizantes. Desse to-
tal, 85% corresponde anitrogénio e fos-
foro.

MAIS EXPORTACOES

Em maio a Argentina exportou 35.078 toneladas de carne bovina, uma
cifra 15,7% superior & de abril deste ano, segundo informou o Servigo Nacio-
nal de Qualidade e Salide Agroaimentar (Senasa). O niimero ainda esta longe
das 52.768 toneladas exportadas em maio de 2005 (quando n&o existiam res-
trices oficiais). Nos primeiros cinco meses de 2005, 0 Senasa registrou ven-
das externas de carne e miudezas bovinas de 159.009 toneladas e US$
474.810.000. E uma cifra 4% superior em volume e 16% maior em divisas
em relacdo ao mesmo periodo de 2006. As vendas externas de carne bovina
argentina realizadas entre janeiro e maio de 2007 sdo apenas 15% superiores
as exportacoes de carne bovinarealizadas pelo Brasil somente no més de maio

deste ano.

Denise Saueressig

SOIA Foi finalizada a colheita
da oleaginosa com um
volume de 47,5 milhdes de toneladas e
um rendimento médio em torno de

2.980 quilos por hectare.
Continua o proces-

CARN so de liquidagdo de

ventres que foi iniciado em novembro
de 2006. Em maio passado, o abate de
terneirasfoi incrementado em torno de
120%. Este crescimento ndo é susten-
tavel, umavez que atentacontraaofer-

ta de gado no longo prazo.
A producéo de leite

lE,T encerrou o0 primeiro

semestre de 2007 com uma queda de
13% devido aos estragos provocados
pelas inundagdes em Santa Fé e em
funcdo de outros problemas como a
reducdo dos investimentos na ativida-
de nos ultimos anos. Para o segundo
semestre € esperada uma recuperacao
eanormalizagéo do abastecimento em
agosto.

HABILITADO

Duas semanas depois de ter proibido a
exportacdo de duas variedades de milho
transgénico, o governo resbilitou a comer-
cidizacdodogene GA21, resstenteao her-
bicida glifosato, cujo ingresso foi restrin-
gido pela Unido Européia. A anulacdo da
proibicdo ocorreu logo depois do acordo
com acadeiado milho paraaimplementa:
¢do deum Sigemade Controle Oficid para
andisar e certificar que os embarques com
destino a Unido Européia estéo livres do
gene GA21. A SecretariadeAgriculturain-
formou que os representantes do mercado
europeu gorovaram o mecanismo de cor-
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PLANTAS DE COBERTURA
EM SISTEMA ORGANICO

Garibaldi Batista de Medeiros - Pesquisador do lapar - M. Sc. Solos - garibald@iapar.br e
Ademir Calegari - Pesquisador do lapar - Dr. Solos - calegari@iapar.br

junto de publicagBes redizadas por  cola. Desta forma, podemos avaiar o de-  cobertura do solo foram intensamente ero-

equipemultidisciplinar depesquisa  safio que enfrentamos em participar deum  didos. N&o havia a preocupagéo quanto a
dores do Indtituto Agrondmico do Parana  projeto com este propdsito. sustentabilidade dos recursos naturais e o
(Igpar) atuando no projeto “Produgéo or- Aolongo daocupacodoteritériobras tema ndo fazia parte da estratégia de ocu-
ganicadegraosno Sistema PlantioDireto:  sleiro, ocorreugrandedesmatamentoe,em  pacdo do espaco agricola, pois o conheci-
validagdo e conversdo”, componente do  seguida, praticou-se uma agricultura sem  mento disponivel era insatisfatorio. A es-
Programa Cultivando Agua Boada ltaipu  consderacdo a aptiddo agricola do solo.  tratégiaeradedtrutivaelevava, conseqiien-
Binacionda. O lgpar e altaipu Binaciond ~ Em virtude disso edasfortes precipitagbes  temente, aperdado potencid produtivo dos
executaram, a partir de 1999, projeto para  predominantes nas &resstropica esubtro-  solos, estimulando a migragéo para novas
promover o Sistema Plantio Direto (SPD)  pical, os solos ocupados por sissemas de  aress, nasquais dava-se seqliénciaao mes-

E ste artigo faz parte de um con-  gica que teriamos para a exploracdo agri-  producdo de culturas anuais com pouca

com qudidade como estratégia para me- MO Processo.

Ihorar os indicadores fisicos, quimicos e f | Os impactos causados foram a erosfo
bioldgicos do solo e os riscos de assorea i _,-*’: ; I“‘ Y L dos solos, redugio damatériaorganica, de-
mento dos cursos d’ agua em &ess lindei- g (Y % ' . | & sequilibrio fisico, quimico e bioldgico, re-
ras e no préprio resarvatorio de Itaipu. iy ducdo da capacidade de retencdo de agua,

A partir de2004, iniciou-seaimplanta:
¢do0 de Unidades de Teste e Validagéo
(UTVs) do SPD em producdo orgénica,
com estratégias de maxima producdo de
coberturado solo, minimizagdo dainfestar
¢80 de plantas invasoras, rotacdo de cultu-
ras, adaptagBes em semeaedoras-adubado-
ras de plantio direto para menor mobiliza-
¢80 do solo e melhor aterramento, dém da
utilizacdo de equipamentos paramang o da
cobertura. Ressdta-se que o SPD jaéuma
préticaeminentementeconservacionista O
SPD orgénico seria, no entender de mui-
tos especididtas, a dternativa mais ecol6-

gprofundamento do lencol fredtico, aém
da reducéo do potencia produtivo das ter-
ras. Lamentavelmente, hoje, em muitas
&ress da fronteira agricola do Pais, preti-

Os efeitos favoraveis da
cobertura nas propriedades
do solo contribuirédo para
aumento dos rendimentos das
culturas posteriores em
relacdo as areas sem cobertura
ou em sistema convencional

Divulgacéo

Qualidade e tecnologia para sua lavoura render mais
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PLANTIO DIRETO

Cae a mesma estratégia predatoria. Atu-
amente, ha tecnologias que promovem a
recuperacdo do solo e possibilitam aadocio
de sstemas de producéo sugtentéveis, por
meio dos quaistanto se recuperam aestru-
turado solo e osteores de metériaorganica
como se reduz sensivelmente a erosio,
conseguindo-se amehoriadosindicadores
ambientais.

PD com qualidade— O plangamento
culturd estratégico pressupdequenummes-
Mo ano agricola estgam presentes na pro-
priedade culturas para cobertura do solo e
culturas para colheita de gréos, que deixam
residuos culturais que serviréo para cober-
tura no ciclo de producdo seguinte. Nem
sempreaculturadeinverno élucrativa, pois
0 milho safrinha, por exemplo, tem riscos
como geada e seca. O trigo, por sua vez,
tem riscosfitossanitérios, diméticos einde-
finicZo de pregos associados aos dtos cus-
tos de producdo. Assm, aculturada aveia,
sgaparacolhata de graos ou somente para
cobertura, pode representar 10 a 15 sacas
de soja a mais na safra seguinte, tendo-se
comoindicador amargem bruta(rendabruta
- cudos variavels) pelareducdo do custo de
producgo eaumento daprodutividadedasoja
Para 0s produtores que usam a integracéo
lavouracomaprodugdoanimd, aaveiapode
ser consumida pelos animais em pastgjo ou
na forma de gréos.

A braquidria pode ser estabelecidaem
sobressemeadura das culturas de verdo e
milho safrinha, com aproveitamento para
pastgio e melhoria de cobertura do solo.
Estudos redizados na regido dos munici-
pios lindeiros comprovaram gue 0 uso de
plantas de cobertura de inverno proporci-
onou rendimentos ndo inferiores a suces-

s80 soja com milho safrinha

Estima-se que apenas no Sul do Brasil
haja maisde 3,5 milhdes de hectares, prin-
cipalmente com aveia preta, que € larga
mente usada no Rio Grande do Sul e em
Santa Catarina. No Parana cultura é
também usada como forrageira para pas-
tegjo dos animais. As espécies mais usadas
s30 aveia preta, nabo forrageiro, ervilha-
cas (comum e peluda), centeio e tremoco
branco. Além disso, os pequenos agricul-
tores usam, principa mente em areas mon-
tanhosas, mucunas, guandus e crotalarias.

Efeitos positivos — Na verdade, a
melhoriado s0lo e os efeitos residuais das
plantas de cobertura gerdmente repercu-
tem nos rendimentos das culturas subse-
quientes, assim como ha reducéo dos cus-
tos de producéo (diminuicdo do uso dein-
sumos), que em gera é pouco perceptivel
epouco quantificadapel osagricultores, que
preferem resultados imediatos. Por isto,
muitos dizem que as plantas de cobertura
nao dao lucro. No entanto, a producéo de

AUMENTO DA PRODUTIVIDADE DA SOJA
COM PLANTAS DE COBERTURA

Segundo Calegari (na foto, em
meio a Crotalaria juncea) e
Medeiros, a melhoria do solo e
os efeitos residuais das
plantas de cobertura
geralmente repercutem nos
rendimentos das culturas
subsequentes

AT S T
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sementes destas plantas € uma atividade
interessante, pois além demelhorar aspro-
priedades do solo, contribui paradiversfi-
car arendada propriedade. O uso de dife-
rentes plantas tem contribuido significati-
vamente para reducéo de ervas daninhas,
pragas, nematbides e doencas, adém de
melhorar adisponibilidade denutrientesno
solo. Nafiguraabaixo, emlavourasdepro-
dutores dos municipios lindeiros arepresa
de Itaipu, na média de trés anos com os
sgtemas soja e milho safrinha e soja com
plantas de cobertura de inverno, amargem
bruta da soja foi quase duplicada apés co-
berturas devido a diminui¢do do custo de
producédo e a0 aumento na produtividade
da cultura de soja. Considerando a andlise
darotagdo como um todo, a margem bru-
ta dos dois sstemas foi semehante. Con-
Sdera-se que a partir deste periodo € que
as vantagens de usar a cobertura na rota
¢a0 comegam reamente aresultar em me-
lhoriasdo solo edabiodiversdade. Assm,
pode-se dizer com este e muitos outros

Margem Bruta (R$) de 3 anos
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dados disponiveis que plantas de cobertu-
rando dao prejuizo, como muitos pensam.

A palhada sobre 0 solo ou a cobertura
com residuos é essencid para preservar e
melhorar os atributos fisicos, quimicos e
bioldgicos do solo. No SPD as raizes das
plantas de cobertura, a0 se decomporem,
deixardo canais no solo que, por sua vez,
irdo atuar positivamente na infiltracdo de
agua no solo, que pode ser de 20% a 60%
superior a do sstema de preparo conven-
ciond, conforme tipo de solo, estrutura e
sequiéncia de culturas (rotacéo). O solo
mantido coberto com residuos vegetais
gpresentamenor perda de égua por evapo-
racdo e, cComisso, estesistemairater mais
aguaarmazenadano perfil do solo. O au-
mento gradativo da matéria organica ao
longo dos anos ira também aumentar o
potencial de armazenamento de &gua no
solo. Os efeitos favoravel's da cobertura
nas propriedades da terra contribuirdo
para aumento dos rendimentos das cul-
turas posteriores em relacdo as &reas sem
cobertura ou em sistema convencional
(solo preparado). Neste caso pode ocor-
rer aumento significativo nos rendimen-
tos fisicos das culturas, além da dimi-
nui¢do dos custos de produgdo, apresen-
tando vantagens ao SPD.

Houveaumento daprodutividededesoja
em fungdo da maior cobertura com paha
logo apds a semeadura em plantio direto.
O ano agricola 2003/04 foi seco e namé-
dia das propriedades estudadas dos muni-
cipios lindeiros a represa de Itaipu ficou
claro que onde a pahafoi mas consarva
da, principalmente peamenor perdadedgua
do solo, a produtividade da sojafoi maior.
Observa-se, também, que neste caso as
lavouras com menor populacdo de plantas
por metro quadrado também apresentaram
maior produtividade, por melhor explorar
adguadisponivd. As plantas de cobertura
de ciclo curto e de rpido crescimento S50
as mais indicadas. E 0 caso das espécies
de primaveralveréo: Setariaitalica (capim
moha), Crotalaria juncea; e de outono/in-
verno: ervilha forrageira, nabo forrageiro,
efc.; devendo-se sempre seguir as orien-
taches de seguiéncias/rotagbes mais indi-
cadas.

Congdrcio — O uso de consorcio ou
associagdo de plantas, ou mesmo coquetel
de plantas (duas, trés ou mais espécies), €
recomendavel emrazdo damaior diversifi-
cacao promovida, por reunir as vantagens/
beneficios de diversas plantas ab mesmo
tempo. Caso ocorra seca, 0u mesmo ata

gue de pragas e doengas,

normamente o coquetel
fica menos suscetivel
porgue pelo menos agu-
mas plantas poderdo se
desenvolver. O sistema
radicular diferenciado, ex-
plorando diferentescama:
das do perfil do solo, re-
ciclando diferenciadamente osnutrientese
promovendo efeitos diversos no solo, de-
vido aproducéo de diferentestipos de &ci-
dos orgénicos, tende a promover melho-
res efeitos nos atributos quimicos, fisicos
e biolégicos do solo.

Geramente 0 manegjo pode ser feito
com rolo-faca e complementado com her-
bicidas. Existem varias opgdes, conforme
as condigdes regionais de clima, solo, Sis-
tema de producéo e interesse do produtor.
Algumas opgdes de combinagdo de espé-
cies de outonof/inverno:

m Aveapreta(20-25kg/ha) + Ervilha
forrageira (40-45 kg/ha);

m Aveia preta (20-25 kg/ha) + Tre-
moco (branco e azul) (50-70 kg/ha);

m Avea preta (20-25 kg/lha) + Ervi-
Ihaca (peluda e comum) (40-45 kg/ha);

m Avea preta (20-25 kg/ha) + Nabo
forrageiro (10kg/ha);

m Aveapreta(15-20kg/ha) + Ervilha
forrageira (25-30 kg/ha) + Nabo (5-8 kg/
h .

m Aveapreta(15kg/ha) + Ervilhafor-
rageira (25 kg/ha) + Nabo (5 kg/ha) + Er-
vilhaca comum (20-25 kg/ha);

m Avea preta (15 kg/ha) + Tremogo
branco (25-30 kg/ha) + Nabo (5 kg/ha) +
Ervilhaca comum (20-25 kg/ha).

As quantidades de aveia preta sfo para
a cultivar l1gpar-61, que tem ciclo longo e
maior potencia de producdo de massa.
Caso sgja aveia preta comum, aumentar
em 50% a quantidade de sementes reco-

As plantas de cobertura
de ciclo curto e de
rapido crescimento

sdo as mais indicadas,
como a Crotolariajuncea

Divulgagéo
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mendada As espeu es de primaveralveréo
podem ser mucunas, guandu, milheto, sor-
go forrageiro, crotaarias, etc., combina-
das entre S. Normamente as espécies de
outono/inverno poderdo ser semeadasalan-
¢o, aos 35-40 dias ap6s a semeadura do
milho ou sorgo (safrinha), enquanto no
milho de safra normd, as espécies possi-
Vei's de consorciagdo sfo as de primaveral
verdo. Um bom exemplo de plantas de co-
berturaem consdrcio foi obtido na propri-
edade de Aldecir Teral, de Santa Helena/
PR, no inverno de 2000, produzindo 8 to-
neladasde matériasecade aveiapreta, nabo
pivotante e ervilha forrageira. Na proprie-
dade de Alceu Gatelli, produtor organico
também de Santa Helena, a mucuna-ana
em consorcio com milho obteve bom re-
sultado.

Durante o desenvolvimento das plan-
tas de cobertura de outono/inverno é pos-
sivel utilizar estas areas para pastagem dos
animais (Sstemadeintegracéo lavouralpe-
Cudria), como € 0 casd no USD das aveias
(preta e branca, centeio, ervilhacas). Apds
0 pastgio, 0s animais 20 retirados da &rea
para que as plantas voltem a crescer e pro-
duzir biomassa favoravel e desgjavel para
cobrir e proteger o solo, continuando as-
sim com a seqliéncia das culturas de ve-
réo: soja, milho, etc. &=

_ Agril:.ultura da Precisaa

¥ nto

Levantamento de Areas

Distribuicho de Fertilizantes ¢ Calcdrio
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ACUCAR E ALCOOL

Féabio Ribenich - fabio@safras.com.br

PRECOS CONTINUAM ESTABILIZADOS

Os precos do aglicar e do dcool estéo
estabilizados ha semanas nas principais
pracas de comercidizacdo do Centro-Sul
do Pais. A elevacdo da mistura de dcool
anidro agasolina, que passou de 23% para
25%, gjuda a frear o momento baixista,
oferecendo suporte para os precos. No
mercado de aclcar, reina a monotonia,
com pouquissimos negécios registrados
diante da fraca demanda e da preferéncia
dos usineiros pel o etanol, mais vantg 0so
no momento. Ja no dcool a movimenta
¢20 éintensa, com o consumo voltando a
crescer depois da estagnacdo dos Ultimos
meses. O repasse lento da queda nas usi-
nas até o consumidor final atrapalha o
aquecimento mais rapido da demanda.
Mas, com o aumento do consumo, 0s
usineirosjaestéo plangandoregjustespara
as proximas semanas, em pleno andamen-
to da safra de cana-de-aclicar.

No dcool, indicagbes de pregos para
aregido de Ribeirdo Preto/SP, de R$ 0,68
aR$0,70 o litro parao hidratado e de R$

RS Tl M R S ST

! Preco do acgucar no mterlor de S&o Paulo

LS - R

(R$/sacas de 50 kg)
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fevereiro 35 00 o T f

0,67 a R$ 0,69 em Aracatuba/SP. O ani-
dro tem indicagcdo para todo o Estado de
S%0 Paulo de R$ 0,72 a R$ 0,77 o litro.
No aclcar, os pregos oscilam de R$ 23,50
a R$ 24,50 por saca em Ribeiréo Preto,
com os impostos incluidos. Em Aracatu-
ba, aindicagdova deR$23,00aR$24,00
para a saca de 50 quilos.

Segundo o ultimo levantamento da
Uni&o dalnddsgtriadaCana-de-Agucar (Uni-
ca), com um tergo da safra colhida até o

inicio de julho, o Centro-Sul contabilizava
131,3 milhdesdetond adasde cana-de-ac-
car moidas, volume 4,42% acima do mes-
mo periodo do ano passado, representan-
do 6 milhGesdetoneladasamais. A produ-
¢20 de aclcar até o momento é de 7,34
milhdes de toneladas, 700 mil toneladas
abaixo do mesmo periodo do ano passado
€ uma producdo de dcooal tota de 5,56 bi-
IhGes delitros, 560 milhdes delitrosacima
do mesmo periodo do ano passado.

ALGODAO

Rodrigo Ramos - rodrigo@safras.com.br

RESISTENCIA EM VENDER SUSTENTA COTACAO

O mercado brasileiro de algoddo em
pluma apresentou um comportamen-
to bastante calmo na primeira metade
de julho, com arealizagcdo de negéci-
0s pulverizados, em escalas ainda re-
duzidas. Apesar do avancgo dacolheita
no Pais, a maior resisténcia por parte
dos produtores em vender evita uma
desvalorizagdo mais intensa na cota-
¢do da libra-peso. Para o analista de
Safras & Mercado Miguel Biegai, a
expectativainicial paraasegundame-
tade do ano é de um mercado balizado
pela paridade de exportacéo, ao con-
trario do que norteou amaior parte do
primeiro semestre, que foi a importa-
¢éo.

De acordo com o ultimo levanta-
mento divulgado pelo analista no dia
19 de junho, a producdo brasileira de
algoddo em pluma devera totalizar
1,462 milh&o de toneladas em 2006/
07, crescendo 54,1% sobre o total

N ™SS T

Média dos precos do algod

(R$/@ CIF Sao Paulo Pgto. 8 dias)
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colhido em 2005/06 — 948,6 mil tone-
ladas. Isto deve gerar um excedente
de aproximadamente 700 mil tonela-
das, pois ademanda téxtil interna esta
estimada em torno de 800 mil tonela-
das.

Até o momento, as vendas exter-
nas para a temporada estdo projeta-
das entre 500 mil e 600 mil toneladas.
Se for ao redor de 500 mil toneladas,

i A~

—
[ pluma

0s excedentes que serdo carregados
aos estoques de passagem podem ser
de 200 mil toneladas. Se ficar em 600
mil toneladas, o que é menos prova-
vel, sobrardo 100 mil toneladas. “Em
qualquer uma das situacdes, a parida-
de de exportacéo sera o fator deter-
minante para a formagéo das cotagdes
brasileiras ao longo do segundo se-
mestre do ano”, acredita Biegai.
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S0JA

Dylan Della Pasqua - dylan@safras.com.br

COTACOES ESTENDEM TRAJETORIA DE ALTA NO MERCADO BRASILEIRO

O mercado brasileiro de soja esten-
deu durante junho e na primeirametade
de julho a tendéncia ascendente defla-
grada em maio, acompanhando a evo-
lucdo dos precos na Bolsa de Mercado-
rias de Chicago (CBQOT), o principal
referencial internaciona para a forma
¢ao de precos. A saca de 60 quilos em
Cascavel/PR teve médiade R$ 30,65 na
primeira quinzena de julho, contra R$
29,43 em junho e R$ 28,85 no més de
maio. Em Chicago, os pregos chegaram
a superar a barreira de US$ 9 por bu-
shel, refletindo aqueda nadrea plantada
norte-americana e o conseqliente aper-
to na relagdo de oferta e demanda no
principal produtor da oleaginosa, em
pleno “mercado de clima’ — periodo em
gue as oscilagdes em Chicago sdo defi-
nidas pelas projecdes meteorol 6gicas
durante o desenvolvimento das lavou-
ras americanas.

Este periodo, que sempre é de ex-
trema sensibilidade, ganhou importan-
cia com a substancial reducéo no plan-
tio americano de soja, resultado da op-
¢d0 dos produtores pelo milho, seguin-
do ademanda crescente pelo etanol. Se-
gundo o Departamento de Agricultura
dos Estados Unidos (Usda), os produ-

d T el
Soja em Cascavel/PR
Gl 1L A
j\neiro

fevereiro 31,18

tores norte-americanos de soja planta-
ram 64,018 milhdes de acres em 2007,
queda de 15% sobre a area recorde do
ano passado. A &rea a ser colhida esta
estimadaem 63,3 milhdes de acres, tam-
bém 15% inferior ao ano passado.

O nmero do Usdaficou muito abai-
X0 da expectativa do mercado e tam-
bém foi inferior ao projetado em mar-
¢0, quando o Departamento anunciou a
intencdo de plantio. O mercado aposta
va em um ndmero de 67,8 milhfes de
acres. Diante desta surpresa, 0S precos
subiram acentuadamente em Chicago.
No dia29 dejunho, datado relatério, as
cotagBes atingiram o limite de altade 50
centavos de dolar por bushel, aproxi-
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mando-se do novo patamar de preco,
de US$ 9,00 por bushel.

Com a érea menor, 0 Usda também
revisou os dados de producéo e esto-
gues na temporada 2007/08. A safra
2007/08 dos Estados Unidos esta esti-
mada agoraem 2,625 bilhdes de bushels
— 71,44 milh&es de toneladas. Em ju-
nho, a estimativa era de 2,745 bilhdes
de bushels, ou 74,7 milhGes. Os esto-
ques finais foram reduzidos de 320 mi-
Ihdes (8,7 milhdes de toneladas) para
245 milhdes de bushels (6,7 milhdes de
toneladas). O Usda trabalha com prego
médio oscilando entre US$ 7,25 e US$
8,25 por bushel. Em junho, este inter-
valo erade US$ 6,65 a US$ 7,65.
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MILHO

Arno Baasch - arno@safras.com.br

COLHEITA DA SAFRINHA FLUI NORMALMENTE, COM BOA PRODUTIVIDADE

A primeiraquinzenadejulho reve-
la uma situagdo tranquila para a co-
Iheita de milho safrinhano Brasil. Se-
gundo levantamento de Safras & Mer-
cado, 14,6% dos 4,5 milhdes de hec-
tares cultivados foram colhidos, ante
22,6% no mesmo periodo do ano pas-
sado. Para 0 analista Paulo Molinari,
emboraa colheita seja percentual men-
te mais lenta, é preciso considerar a
diferenca na érea cultivada em 2007,
que é 59% superior a da safra passa-
da. Moalinari destaca que o rendimen-
tomédio naslavourasiniciaistém sido
positivo, variando entre 70 a 100 sa-
cas por hectare. Nos locais em que as
chuvas paralisaram mais cedo, a mé-
diaoscilaentre 50 e 70 sacas. “A mé-
dia obtida até agora reflete o nivel de
tecnologiaaplicado nesta safrinha, que
ficou acima da média em relagéo aos
ultimos trés anos, 0 que proporciona
bons resultados”, analisa.

O resultado mostra que os efeitos

R L e el LR

Média dos precos do'milho

(R$/saca 60 kg - Centro-Sul)
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negativos do clima em maio e junho
ndo chegaram a ser t&0 compromete-
dores para o milho. “Na medida em
gue a colheita avanca, como no oeste
do Parang, por exemplo, nota-se que
os efeitos da geada sobre o volume de
producéo e a qualidade do gréo foram
discretos. Ha perdas localizadas, mas
gue ndo devem alterar profundamente
0 quadro de 6tima producdo neste

':"'u :

ano”, afirma. Molinari projetaque em
agosto e setembro a tendéncia é de
gueda na produtividade da safrinha,
variando de 30 a 40 sacas por hecta-
re, tendo em vista a auséncia de chu-
vas em areas produtoras. “Mesmo
com as adversidades, a safrinha bra-
sileira tende a confirmar uma produ-
¢éo recorde de 17,7 milhdes de tone-
ladas’, sinaliza.

CAFE

Lessandro Carvalho -

lessandro@safras.com.br

MERCADO MANTEM PRE(OS POUCOS ALTERADOS

O més de Junho foi de pregos mode-
radamente mais atos no mercado inter-
nacional do café, tomando por base a
Bolsa de Nova lorque, com cotactes su-
bindo também no Brasi| ao produtor. Esse
suporte veio naturamente em funcéo do
ano de safra menor no Brasil, com queda
nos estoques mundiais, e também diante
daposturadefensivados produtores, prin-
cipalmente apds o antincio dos leildes de
Prémio Equalizador Pago ao Produtor (Pe-
pro). Os cafeicultores esperam cotagbes
mais altas diante do cenario de aperto na
ofertaglobal, e osleildes de Pepro foram
mais um sinalizador para o produtor bra-
sileiro segurar a oferta. Nas duas opera-
¢Oes, redlizadas nosdias 27 dejunho e 11
dejulho, foram negociadas todas as 5 mi-
Ihdes de sacas disponibilizadas para o Pe-
pro. Depois dessa ata em junho, o mer-
cado internacional entrou em julho mais
equilibrado. Até o final daprimeirameta-
de do més, houve poucas variagdes nos
precos na Bolsade Novalorque. No Bra-

L

Preco para bica corrida do sul de Minas

(Bebida Boa - Tipo 6 - R$/saca de 60 l&g)

’ janeiro 274,83
feve_reiro - 259,83
__marco i, 251,11
abril 234,29
. E—— -
maio - 226,18

junho
julho

sil, os pregos cairam de uma faixa de R$
240 a saca para os melhores cafés (to-
mando-se por base 0 sul de Minas Ge-
rais) paraR$ 227/230, principamente de-
vido avalorizacdo do real peranteo ddlar,
que se estabeleceu em definitivo, aparen-
temente, abaixo de R$ 1,90, pressionan-
do as cotagBes da commodity em rea no
Brasil. Ainda ha importantes fundamen-
tos dtistas, com destague para a safra pe-

guena no Brasi| e retracdo nos estoques
mundiais. No entanto, como fatores de
pressdo baixista h& a auséncia de riscos
até aqui com o clima frio, a entrada da
safrabrasileira(mesmo que pequena) nes-
te momento ejadaqui apouco o mercado
internaciona olhara para 0 ano que vem,
que, diante do ciclo biena dalavouraca
feaira, devera ser de colheita bem maior
no Brasil.
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ARROZ

Rodrigo Ramos - rodrigo@safras.com.br

PRECO EM CASCA ESBOCA REACAO

Na primeira quinzena de julho, o
preco médio da saca de arroz em cas-
ca apresentou recuperagdo no Rio
Grande do Sul e em Santa Catarina.
“QOs produtores galichos, influencia-
dos pela prorrogagdo do vencimento
das parcelas do custeio, voltaram a
se mostrar resistentes as vendas”,
explica o analista de Safras & Mer-
cado, Tiago Barata. Diante de tal re-
tracdo na oferta, o cereal apresentou
um comportamento firme, refletindo
também em algumas pracas catari-
nenses. “Nao ha duvidas deque a atu-
al conjuntura estabelece um panora-
ma altista para o mercado. Isso, in-
clusive, ja vem se confirmando, po-
dendo se manter no decorrer do ano
comercial”, prevé o analista.

Porém, para Barata, é necessario
ter prudéncia, para que ndo aconteca
0 mesmo que no segundo semestre do
ano passado. “Para quem néo se lem-
bra, o arroz teve uma val orizag&o no-

Preco do arroz irrigado em AIegrete/RS
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minal de quase R$ 6,00 por saca de
50 quilos entre setembro e novem-
bro, em conseqiiéncia do represa-

mento da oferta’, relata.

Mas a elevacdo esbarrou na im-
possibilidade das beneficiadoras em
repassar 0s novos valores as redes
vargjistas e desabou R$ 7,10 a saca,
em quatro meses, depois do baixo
interesse de compra nos leildes de

WES s

venda de estoques publicos. Ja no
Mato Grosso, apesar da reducdo na
producéo e do produtor segurar o ce-
real, a cotagdo apresentou pequena
gueda na primeira parte do més, in-
fluenciada pela dificuldade da indus-
triaem repassar precos maiores e pela
ocorréncia de leil6es de liberagéo de
estoques publicos no estado.

TRIGO

Antenor Salvoldi Jr. -

antenor @safras.com.br

PRECOS SEGUEM EM ALTA, MESMO COM MOVIMENTACAO PONTUAL

O mercado brasileiro do trigo
apresentou movimentagdo moderada
no ultimo més, com moinhos com-
prando pontualmente, em pequenos
lotes, enquanto o produtor segue for-
cando uma pedida mais alta. “O mer-
cado internacional com cotagdes ele-
vadas, a escassez de produto na Ar-
gentina e a necessidade de comprano
Hemisfério Norte, formam o tripé
gue sustenta a postura dos produto-
res’, explica o analista de Safras &
Mercado Elcio Bento.

No Parana, onde a preocupacao
era com a falta de chuvas em diver-
sas areas produtoras, negocios foram
feitos nos Ultimos dias entre R$ 515 e
R$ 525 por tonelada. No Rio Grande
do Sul, pequenos lotes negociados
entre R$ 490 e R$ 500 por tonelada.
No dltimo més, os precos avancaram
entre 6% e 7% no Parana e pouco
mais de 3% no Rio Grande do Sul.

Pelo lado das industrias, a Asso-
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ciacdo Brasileira das Industrias do
Trigo (Abitrigo) insiste no pedido de
suspensdo pelo governo federal da
Tarifa Externa Comum (TEC) — im-
posto de importagdo de 10% para o
trigo oriundo de paises de fora do
Mercosul.

Segundo a Abitrigo, isto evitaria
aumentos maiores dos precos dos
derivados do cereal, que seriam sen-

AP =N

tidos diretamente no bolso dos con-
sumidores. A isencdo desse imposto
é solicitada para o periodo de julho,
agosto e setembro.

Sem a TEC, a tonelada do trigo
da América do Norte, que hoje chega
por cerca de US$ 360 nos moinhos
do Sudeste brasileiro, chegaria cus-
tando pouco acima de US$ 330 ou
R$ 620.
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TROCA DE COMANDO NA JOHN DEERE

O vice-presidente de
Marketing e Vendas da John
Deere paraaAmeéricado Sul
e presidente da John Deere
Brasil, Jim Martinez, estase
aposentando apds 41 anos
de trabalho na companhia.
Martinez tem sido uma pre-

sencadecisivanahistériada
John Deere no Brasil efoi o
iniciador das negociacbes
gue levaram a entrada ofi-
cial da John Deere no Bra-
sil por meio da associagéo
com a SLC - Schneider Lo-
gemann e Cia. Ltda. em

1979. Martinez serd substitu-
ido por Aaron Wetzel (foto),
gue sera responsavel “por li-
derar os processos multidis-
ciplinares, afim de desenvol-
ver e monitorar o plano de
negdcios para que a John
Deere acance a hegemonia
neste importante mercado”,
conforme afirmou H. J. Mar-
kley, Presidente daDivisdo de
Equipamentos Agricolas para
aEuropa, AfricaeAméicado
Sul edaDivisdo Global deCo-
IheitadeirasdaDeere & Com-
pany, no comunicado de apre-
sentac&o do novo Vice-Presi-
dente. Wetzel é bacharel em
Artes Contébeis pela Facul-
dade de Augustana, no esta-
do norte-americano de Illi-
nois, e tem mestrado em Ad-
ministragdo de Negdcios, na
Universidade de Duke, na
Carolinado Norte. Eleiniciou
carreira na Deere & Com-
pany em 1988.

NOVA CAMPANHA PARA O OPERA DA BASF

A Basf langou a nova
campanha “O Mundo de
Operd’, para ressaltar aos
produtores rurais as princi-
pais vantagens do fungici-
da Opera, lider de mercado
naculturadasojadesde seu
lancamento em 2002. O
Opera jatratou mais de 60
milhdes de hectares, sendo
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o fungicida mais lembrado
pelos produtores para au-
mentar a produtividade e
controlar a ferrugem e ou-
tras importantes doencas da
soja. Em sua nova campa-
nha, 0 mote da comunica-
¢ao éasegurancaque o agri-
cultor sente ao utilizar Ope-
ra, ou seja, com o fungicida

alavouraestaprotegidadas
principais doencgas da soja,
alémdosganhosadicionais
proporcionados pel os efei-
tos fisiol 6gicos positivos
(beneficios AgCelenced),
gue se traduzem em plan-
tas com folhas mais ver-
des, mais saudaveise mais
produtivas.

A GRANJA E TRI DO MASSEY

FERGUSON

Pelo terceiro ano consecutivo a revista A Granja con-
quistou o Prémio Massey Ferguson de Jornalismo, na cate-
goriaRevista. E pelaterceiravez foi com ajornalista Cristine
Pires. O trabalho dajornalista“ Armazenagem, eficiénciacon-
tra as perdas’ abordou a importancia do acondicionamento
eficiente dacolheitaefoi publicado na edicdo defevereiro de
2006. Entre os trés finalistas da categoria, também estava a
jornalista Denise Saueressig, darevista A Granja. O prémio
€ um dos maistradicionais no jornalismo agricolabrasileiro e
também escol he trabalhos nas categorias Radio, TV, Fotojor-

nalismo e Internet.

TROPICAL
CABINES FAZ
22 ANOS

No 1° de julho de 1985,
na cidade paraense de Ma
rechal Candido Rondon,
com espirito empreendedor
e muito trabalho, a Tropica
Cabines abriu seu mercado
consumidor por todo o Bra-
sil. Nestes 22 anos aempre-
sarevolucionou afabricacéo
de kits para transformactes
de picapes. Com 0 passar
do tempo a tecnologia em-
pregada foi sendo melhora
da e a cada ano novos re-
Ccursos, principalmente aca
racteristica de qualidade,
foram incorporados a linha
de montagem. Hoje séo
mais de 20 model os produ-
Zidos, todos eles feitos pea
unido e trabalho em equipe.

RAABE REELEITO
PRESIDENTE DA
ABRACAL

O agrénomo Oscar Alber-
to Raabe foi redeito presiden-
tedaAssociacdo Brasileirados
Produtores de Calcério Agri-
cola(Abracal). O processoele-
tivo teve a participagdo de di-
rigentes de 12 estados brasi-
leiros. A principd metade Ra:
abe é aimplantacdo do Plano
Nacional deCorregdo do Solo.
Raabe, que também é presi-
dente do Sindicato da Indis-
tria do Cdcério do Rio Gran-
dedo Sul (Sindicalc), também
assume como vice-presidente
da Federacdo das Industrias
do Rio Grande do Sul (Fiegs).
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NEW HOlUIND llDERA MERCADO DE COLHEITADEIRAS

A New Holland liderou o
mercado brasileiro de colhei-
tadeiras, em junho, com 45
maguinas comercializadas,
17 a mais do que a segunda
colocada. Com isso, a mar-

ca conquistou a maior fatia
do mercado, com 44,6% de
participacdo, contra 27,7%
da marca que aparece no se-
gundo lugar e 13,9% da ter-
ceira colocada. No primeiro
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semestre, aNew Holland co-
mercializou 332 colheitadei-
ras, mais do que o dobro do
ano passado no mesmo peri-
odo. A CNH Latin America,
dona das marcas Case IH e
New Holland, também encer-
rou o primeiro semestre de
2007 na lideranca. Comerci-
alizou 406 colheitadeiras,
sendo 332 da marca New
Holland e 74 da Case IH.
“Conseguimos recuperar
parte das posi¢des que tinha-
mos em 2005, quando fecha-
MOS O primeiro semestre com
44,8%” , afirmaMilton Rego,
diretor da CNH e vice-presi-
dente da Anfavea (Associa-
¢80 Nacional dos Fabrican-
tes de Veiculos Automoto-
res).

LANCADO PREMIO ARYSTA DE DISTRIBUICAO

Os canais de distribuicdo de produtos da Arysta LifeScience e seus vendedores ja
comegaram a plangjar a viagem para a Copa do Mundo de 2010, na Africa do Sul.
Trata-se do “ Prémio Arysta de Distribuicdo”, langado exclusivamente para revendas e
cooperativas que comercializam seus produtos. O prémio é uma inovadora campanha
deincentivo da empresa de defensivos agricolas Arysta Lifescience que vai beneficiar
os distribuidores com diversos prémios. Serdo vérias etapas que envolvem viagens de
lazer para o Nordeste brasileiro e viagens técnicas para participar da USA Farm Pro-
gress Show, uma das maiores feiras de tecnologia agricola mundial, aém de produtos
como notebooks, televisdes de LCD, palmtops e aparelhos de GPS. Na promocgéo da
Arysta o vencedor escolhe o que quer ganhar.

RIGRAN DE OLHO NO MERCADO ARABE

A Rigran, uma das prin-
cipais produtoras nacionais
de polimeros e corantes para
0 tratamento de sementes,
agora mira o Oriente Médio,
apos chegar aos mercados da
Europa e da América Latina
com atecnologia de peleti-
zacdo para sementes de for-
rageiras e hortalicas. A tec-
nologia foi desenvolvida hi
dois anos em parceria com
trés empresas da Europa.
Hoje, boa parte da producéo
€ voltada a0 mercado exter-
no. “Realmente sabemos do

potencial do Oriente Médio
para nossos produtos. Nao ti-
vemos ainda a oportunidade
de fazer contatos com impor-
tadores, somente com alguns
profissionais de instituicoes
académicas”,
destaca Nelson
Azambuja, um
dosproprietari-
0s da empresa.
O processo de
peletizacdo de-
mandou inclu-
sive a constru-

nova féabrica - com investi-
mentos de US$ 1,2 milh&o. A
Rigranfoi fundadah&12 anos,
produz hoje 37 diferentes pro-
dutos, além da prestagdo de
servigos de peletizaco.

ANOTE Al

Ocorre de 3 a 7 de se-
tembro o Congresso Naci-
onal de Aviacdo — Sudeste,
em Uberlandia/MG, junto
ao Camaru, uma grande
feira de agronegocios. O
evento é organizado pelo
Sindicato Nacional das
Empresas de Aviacdo Agri-
colas (Sindag). Nos dias 3
e7 aprogramacao sera de-
dicadaaagricultores, pecu-
aristas, lavoureiros, técni-
cos agricolas e agréonomos,
enguanto a programacao
dosdias 4, 5 e 6 sera volta-
daaprofissionalizacao téc-
nica do setor aeroagricola,
com o principal objetivo de
unir todos os elos que fa-
zem parte da cadeia produ-
tiva deste segmento. Mais
informagBes no site
www.sindag.org.br.

Estéo abertas asinscri-
¢Oes para a Bienal dos Ne-
gocios da Agricultura,
evento promovido pela Fe-
deracdo da Agricultura e
Pecuéria de Mato Grosso
(Famato), que ocorre de 22
a 24 de agosto em Cuiaba.
A Bienal vai inaugurar o
Centro de Eventos do Se-
nar, um novo e moderno
espaco preparado para
receber eventos de diferen-
tes naturezas e portes.
wwbienal daagriculturacombr

A 10? edicdo da Feira
Nacional do Trigo (Fena-
trigo), de 29 de setembro a
7 de outubro, em CruzAlta/
RS, se propde a ser o ponto
de partida, o embrido que
venha a transformar o
evento no referencial naci-
onal do segmento. Desde o
inicio, em 1975, a Fenatri-
go sepropdsa ser um even-
to de valorizacdo regional.
Mais informagdes no site
www.fenatrigo.com.br.
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Brasil
" Ecodiesel

Fernando Soutello
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BRASIL ECODIESEL INAUGURA USINA
NO RS

PARCERIA BRASIL & PORTUGAL
PARA GERAR BIODIESEL

A Petrobras e a portuguesa Galp Energia assinaram
em julho um termo de compromisso para a producéo de
600 mil toneladas por ano de 6leos vegetais no Brasil. O
acordo prevé acomercializacdo e adistribuicao do biodi-
esel em Portugal e na Europa, informou aestatal brasilei-
ra. Segundo a Petrobras, a assinatura do termo demons-
tra a viabilidade de estudos sobre biocombustiveis, que
comegaram a ser feitos em conjunto pelas empresas em
maio. A sociedade destinara 300 mil toneladas de 6leo
vegetal pararefinarias da Galp e mais 300 mil para pro-
cessamento pela Petrobras, que depois exportara o bio-
diesel restante para Portugal e para outros paises euro-
peus. O termo foi assinado em Lisboa, como parte da

A Brasil Ecodiesd inaugu-
rou sua nova usina no més
passado. A unidade de Ros&-
rio do Sul/RS tera capacida-
de paraproduzir 120 milhdes
delitros de biodiesel por ano
e vai operar com cerca de
600 funcionérios. Dessa ma-
neira, acompanhiaatinge 520
milhdes de litros de capaci-
dade instalada autorizada no
Pais. O compromisso da uni-
dade galicha da empresa é
produzir 80 milhdes de litros
atéofinal do ano. A primeira
fasedaplataformateveinves
timentos de R$ 25 milhGes e
prevé arealizagdo do proces-
so chamado transesterifica-

¢ao, que € a transformacao
do 6leo vegetal em biodiesdl.
A segunda, com investimen-
to de R$ 15 milhdes, ficara
pronta no ano que vem e con-
siste na unidade de solventes,
setor que abrigara os imple-
mentos necessarios para es-
magamento da matéria-prima
e 0 sistema que extrai todo o
residuo de 6leo do subprodu-
to esmagado. A compra da
producdo esta destinada a Pe-
trobras, que adquire o com-
bustivel por meio deleil6esda
AgénciaNacional do Petr6leo
(ANP).A Bras| Ecodiesd tam-
bém tem usinasem Tocantins,
Piaui, Bahiae Ceara

NEGOCIACOES MUDAM EM 2008

A partir de janeiro do préximo ano, quando entra
em vigor aobrigatoriedade de adicdo de 2% de biodi-
esel em todo dleo diesel vendido no Brasil, mudatam-
bém o sistema de aquisicéo do produto. Conforme a
gerente de aquisi¢do de biocombustiveis da BR Dis-
tribuidora, Maria Cristina Ferreira, as compras da
Petrobras nos|eil 6es promovidos este ano pelaAgén-
ciaNaciona do Petréleo, Gas Natural e Biocombus-
tiveis (ANP) garantem estoque até o final de 2007. A
partir de janeiro, as negociagdes passam a ser livres
entre as distribuidoras de combustiveis, responsa-
veis pela mistura, e os produtores do Pais. Embora
ainda ndo exista a obrigatoriedade da adi¢c&o, mais de
70% da rede de postos BR ja oferece 0 B2, como é
chamado o diesel com mistura de 2% de biodiesel.
Segundo Maria Cristina, havera producao para abas-
tecer as distribuidoras, mercado estimado em 1 bi-

Ihdo de litros ao ano.

reuni&o de clpula da Uni&o Européacom o Brasil.

BIODIESEL COM SOBRAS DE OLEO DE
DENDE
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O Grupo Agropalma de-
senvolveu, em parceria com
a Escola de Quimicada Uni-
versidade Federal do Rio de
Janeiro, o combustivel reno-

véavel batizado de pamdie-
sel. Para obté-1o, cerca de
95% dos é&cidos graxos do
0leo de palma sdo aproveita
dos. O hiodiesal é isento de
glicerina e custa muito me-
nos que o combustivel fés-
sil, além de ter o mesmo ren-
dimento. De acordo com o
diretor comercial daAgropal-
ma, Marcello Brito (foto), 8
milhdes de litros séo produ-
zidos por ano na usina em
Belém/PA. Desses, 3 milhdes
sdo destinados a frota total
do grupo, que jateve substi-
tuicdo de 100% do combus-
tivel. Os 5 milhdes de litros
excedentes sdo comercidiza-
dos.

PETROSUL INVESTE RS 40 MILHOES

A indistriaBioverde, novo
braco de atuacéo do grupo so-
rocabano Petrosul, iniciou a
producéo de biodiesd, na ci-
dade de Taubaté/SP. A aquisi-
¢ao daunidadefabril, que per-
tencia ao grupo Itad, custou
R$ 40 milhdes. Para este se-
mestre, a previsdo da Biover-
deédeproduzir 75 mil tonda
das de biodiesel. Em 2008,
quando passara a ser obriga
tériaamisturade 2% do com-

ponente no diesd fossil, aem-
presa fabricard 200 mil tone-
ladas do produto. “Neste ini-
cio de operacdo, utilizaremos
sebo bovino e dleo de soja’,
afirma o gerente de agronegd-
cios da Bioverde, José Pereira
Janior. A Petrosul comprarade
20% a 30% da producéo para
misturar ao diesdl que distri-
bui a1.900 postos de bandeira
branca de seis estados e a 70
postos préprios.
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McDONALD 'S ADOTA 0

BIOCOMBUSTIVEL

A rede de lanchonetes
McDonad’'sanunciou que
vai converter pelo me-
nos 155 caminhdes de
sua frota britanica de
entregas para biodie-
sel. Iniciamente, a
mistura contera 85%
do dleo de cozinha
usado em suas lan-
chonetes (que ja é bio-
degradavel) e 15% de
6leo de canolapuro. Nos
primeiros testes se compro-
vou que 0 motor de cami-
nh&o movido a*“ 6leo de ba-
tata frita” apresenta um
rendimento 10% maior (por
litro) em relagdo a0 movi-
do pelo diesel convencional
— sem contar que o custo

McDonald’s

do biodiesel de canola che-
ga a ser até 20% menor
gue o do derivado de pe-
tréleo. “Esse é 0 nosso
exemplo de ajuda ao ambi-
ente”, diz o vice-prediden-
te do grupo americano,
Matthew Howe.

BIODIESEL FEITO EM CASA

Um projeto de lei (PL)
apresentado pelo deputado
federal Luis Carlos Heinze
(PP/RS) autoriza os agri-
cultores a produzirem bio-
diesel para consumo pro-
prio, dentro de suas propri-
edades. O PL 529/2007,
gue modificaale 11.116/05,
também permite que as as-
sociacdes e cooperativas
agropecuérias transformem
gréos em biodiesel para o
consumo de seus associa-
dos, sem a obrigatoriedade
do Registro Especial
na Receita Federal.
“Com um custo me-
nor, os produtores
poderiam gerar mais
renda e empregos,
além de aumentar a

producdo agricola’, justifi-
ca Heinze (foto). O PL, de
carater conclusivo, agora
aguarda despacho da mesa
diretora para ser apreciado
pelas comissdes técnicas.

Divulgacéo
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NOVIDADES NO MERCADO
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HERBICANA 1600 DA K.0. DE VELOCIDADES VARIAVEIS

O Herbicana 1600 é um sistema de
pulverizacdo projetado pela K.O. para
trabalhar em velocidadesvariavels, man-
tendo constante a taxa de aplicagdo. A
flexibilidade permitidapel o seu controle
€l etronico de pulverizagdo, que monito-
ra constantemente a presséo de traba-
lho de seu comando, evita o desperdi-
cio. A autonomiade 1.600 litros de cal-

Divulgagdo

da, distribuida em dois tanques de es-
vaziamento simultaneo, reduz os cons-
tantes reabastecimentos.

K.O. Maquinas Agricolas Ltda. -
Av. Major Hilario Tavares Pinhei-
ro, 2.300 - CEP 14871-700 - Fone:
(16) 3209-1625 - Jaboticabal/SP -
www.komaquinas.com.br

USINA DE BIODIESEL MODULAR DA SllOMAX/BIOMAX

A Silomax, empresa do segmento de
processamento, secagem e armazena-
mento de sementes, por meio da Biomax,
divisdo daempresavoltadaa producéo de
biodiesd, lancaaUsinadeBiodiesdl. Com-
posta por médulos de producdo, possui a
capacidade de producdo de 750 litros de
biodiesel por dia (versdo mais simples)
até 36.000 litros (versdo completa), ided
para instalacdo em qualquer tipo de pro-
priedaderural, independentementedo seu

Divulgacéo

tamanho. As plantas de producdo sdo modulares, adequando-se perfeitamente ao
tamanho da propriedade rural e a capacidade de producao.

Biomax/Silomax - Av. Itamaraty, 710, Pg. Industrial

— CEP: 86800-000 -

Rolandia/PR - Fone: (43) 2101-0100 - www.silomax.com.br

AIXR TEEJET® PONTA
DE JATO PLANO DA

TEEJET

O AIXR Teelet® Ponta
de Jato Plano produz o
equilibrio perfeito entre o '
controle de deriva e a cobertura. Uma
nova ponta de pulverizacdo foi adicio-
nada a linha de produtos TeeJet. A nova
ponta de Inducéo de Ar “XR” de jato
plano (AIXR) produz gotas de menor
deriva em alta pressdo, se comparada
as outras pontas, e proporciona um ex-
celente controle de deriva sem compro-
meter a cobertura. O AIXR éidea para
herbicidas de superficie pré-emergen-
tes, herbicidas sistémicos pés-emergen-
tes e herbicidas de contato pos-emer-
gentes.

Divulgacéo

Tegjet South America - Av. Jodo Pau-
lo Ablas, 287 - CEP: 06711-250 - Co-
tia/SP - Fone (11) 4612-0049 -
www.teg et.com

CULTIVADOR SEMEATO PARA CANA CRUA E QUEIMADA

O cultivador Semeato € um equi-
pamento versétil que permite a reali-
zacao de multiplas tarefas em uma

mesma operacdo. Ele pode fazer aadu-
bacdo da soqueira de cana crua ou
gueimada, a aplicacdo de produtos fi-
tossanitarios na forma liqui-
da, aaplicacéo de produtosfi-
tossanitarios na forma sélida
e a aplicacdo de produtos mi-
crogranulados.

Semeato | mplementos Agri-
colas - Rua Camilo Ribeiro,
190 - Sdo Cristévao - Passo
Fundo/RS - CEP 99060-000 -
Fone: (54) 3315-1933 -
www.semeato.com.br

Divulgagédo

AURORA MILLESIME
CABERNET SAUVIGNON 2004

A CooperativaVinicolaAuroralan-
cou o seu vinho top de linha, o Aurora
Millésime Cabernet Sauvignon 2004.
O vinho traduz a exceléncia da safra
2004, elaborado com uvas Cabernet
Sauvignon selecionadas entre as me-
Ihores da safra. Com mais esse Millé
sime, a Aurora compde uma trilogia
de vinhos elaborados ex-
clusivamente a partir de
safras excepcionais. O Au-
rora Millésime Cabernet
Sauvignon 2004 foi feito a
partir das mais nobres cas-
tas da safra, estagiou em
barris novos de carvalho
americano e francés
por um periodo de 12
meses e estabilizou na
garrafa por mais de 18
meses.

Divulgagéo

Cooperativa Vinicola
Aurora Ltda - Rua
Olavo Bilac, 500 - Ben-
to Goncalves/RS - |
CEP 95700-000 - Fo-
ne: (54) 3455-2000 -
wwwwvinicolaaurora.com.br
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FIQUE LIGADO

ENGENHARIA AGRICOLA: SOLUCOES
DE PROBLEMAS AGRICOLAS

Engenharia Agricola é a profissdo que busca solucionar problemas
que afetam o desenvolvimento do agronegécio, fornecendo solugées de
engenharia necessarias ao aumento de produtividade, diminuicdo de
custos, preservagao e conservagdo dos recursos naturais envolvidos.
No setor agricola, as demandas ocorrem com evolugao intensa e com-
plexa, exigindo sempre mais dos profissionais que nele atuam. Neste
contexto, existe a necessidade de conhecimento cientifico e tecnolégico
para o desenvolvimento de uma agropecudria racional. No Brasil, as
discussfes sobre a necessidade de enfatizar trabalhos de ensino, pes-
quisa e extensdo em Engenharia Agricola comegaram em meados da
década de 60. Precisamente, em 13 de setembro de 1965, aconteceu a
fundagdo da Associacgdo Brasileira de Engenharia Agricola (SBEA). Des-
de sua fundacéo, ocorreram 35 Congressos Brasileiros de Engenharia
Agricola e foram editados mais de 25 volumes da revista Engenharia
Agricola. Os cursos de Engenharia Agricola iniciaram suas atividades em
vérias partes do Brasil somente a partir da década de 70. Pioneira no
Pais, a Universidade Federal de Pelotas (UFPel) criou o curso em outubro
de 1972, iniciando suas atividades em margo de 1973. Logo depois vie-
ram a Universidade Federal de Lavras (Ufla), a Universidade Federal de
Vigosa (UFV), ambas em 1975, e a Universidade Estadual de Campinas
(Unicamp), em 1976. Atualmente existem mais de 20 cursos distribuidos
no Pais em todas as regifes, excetuando a regido Norte que ainda nédo
tem nenhum curso na area, embora seja uma questdo de tempo, em
virtude do avancgo do agronegoécio naquela regido. Anualmente se for-
mam cerca de 500 Engenheiros Agricolas em todo o Pais, que atuam
principalmente nas areas de irrigagdo e drenagem, maquinas e mecani-
zac&o agricola e armazenamento e secagem de graos. Na Universidade
Federal de Lavras o estudante de Engenharia Agricola aprende a proje-
tar e desenvolver sistemas de irrigagdo e drenagem; projeto de constru-
cOes agricolas e instalagdes e ambiéncia para produgéo animal; planeja-
mento de sistemas de automagao e controle; planejamento e gerenciamento
de producdes agricolas; monitoramento meteorolégico, previsédo de sa-
fras agricolas e zoneamento agro-climatico; levantamentos topograficos
para obras e para divisGes de terra, uso de sensoriamento remoto e
fotografias aéreas no planejamento agricola e no monitoramento ambiental;
planejamento de sistemas de secagem e conservacéo de produtos ap6s
a colheita, bem como seu processamento e desenvolvimento de embala-
gens adequadas; planejamento de sistemas de energizagéo rural, uso
racional de energia, sistemas alternativos de geragdo e, mais recente-
mente, uso do laser na agricultura. O curso possui uma forte caracteris-
tica ambiental, principalmente no que tange ao uso adequado dos recur-
sos hidricos e do solo, atuando na conservacéo da qualidade da agua e
do solo, bem como no manejo e tratamento de residuos liquidos e sélidos
gerados pelos processos agricolas. O profissional de Engenharia Agri-
cola formado pela Ufla possui uma sélida base de engenharia com aplica-
cdo focada na solugdo dos problemas técnicos e ambientais do
agronegdcio brasileiro, tendo uma boa interagdo com éareas correlatas
que vao da Agronomia as Engenharias classicas. Atualmente o campo de
trabalho é muito promissor, principalmente no que tange ao setor de
maquinas e mecanizagdo agricola e o futuro sera ainda melhor com as
implementag6es da agroindustria para o setor de energia visando a pro-
ducgdo de biocombustiveis. Por tudo isso, ndo temos dividas de afirmar
que a Engenharia Agricola € uma profissdo essencial para o desenvolvi-
mento sustentavel do agronegdcio brasileiro.

Professor Carlos Eduardo Silva Volpato, volpato@ufla.br
Coordenador do Curso de Engenharia Agricola
Universidade Federal de Lavras
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VI Congresso Brasileiro do Algodao
13 a 16 de agosto
Centro de Convenc@es de Uberlandia
Uberlandia/MG
Descri¢édo do evento:

O evento deve reunir pesquisadores, professores,
produtores, técnicos e demais integrantes da cadeia
produtiva.

Serdo realizadas palestras, minicursos e eventos
paralelos, como o langamento de livros e o Ill Encontro
Nacional do Bicudo do Algodoeiro. A competitividade do

algodao brasileiro, o algodao como fonte de energia
renovavel, a qualidade de fibra do algod&o brasileiro, as
estratégias para aumento do consumo do algodéo no
Brasil e as novas tecnologias de beneficiamento do algo-
dao seréo alguns dos temas abordados no evento.
Informacdes: (34) 3821-5828
e-mail: mateus@cbamg.com.br
www.cbamg.com.br

VI Congresso Brasileiro de Agribusiness
27 a 28 de agosto
Hotel WTC
Sao Paulo/SP
Descricéo do evento:

Grandes especialistas do setor discutirdo temas como
cooperativismo, investimento em producéo e
comercializacao, sustentabilidade e agroenergia. O tema
desta edicao é “Brasil, Um S6 Agronegdcio”. A palestra de
abertura sera proferida pelo jornalista Arnaldo Jabor.
Informacdes: (11) 3285-3100
e-mail: comunicacao@abag.com.br e

abag@abag.com.br
www.abag.com.br

Minicurso sobre Acarologia Agricola
3 a5 de setembro
Centro Experimental Central do Instituto Biolégico
Campinas/SP
Descri¢éo do evento:
O curso é direcionado a estudantes de graduacao e
pés-graduacéo.
Informacdes: (19) 3252-8342
e-mail: adalton@biologico.sp.gov.br
www.biologico.sp.gov.br/eventos/Agenda/agenda2006/
acarologia_agricola.htm
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AGROPECUARIAS

Agropecuéria Boi Gordo —
Produtos veterinarios,
selaria em geral e artigos
country. Fone: (67) 3441-
5401. Av. Antbnio Joaquim
de Moura Andrade, 1610 /
CEP 79750-000.

Nova Andradina/MS

Agrolombo Produtos
Agropecuérios (Centro).
Fone: (41) 3656-4264.
Rua Francisco Camargo,
82. CEP 83414-010.
Colombo/PR

Agropecuéria do Umbu
Ltda. Fone: (66) 3515-
1060, MT 010, km 8. Novo
Eldorado Fazenda
Agropecuéria Umbu.

CEP 78555-000.
Tapurah/MT

AVIACAO AGRICOLA

A Serrana Aviacao
Agricola opera em todo o
territério nacional com
aeronaves de grande
porte. Soja, cana, arroz,
algodéo, milho, sdlidos e
combate a incéndio.
Fones: (67) 3295-2442 e
9962-1777.
serranasgo@terra.com.br
S&o Gabriel do Oeste/MS

INOCULANTES E
FERTILIZANTES
Extrativa Fertilizantes - 1ISO

9001:2000. Sist. de

Gestéo Certif. pelo Bureau
Veritas Certification.

Organismo acreditado pelo
INMETRO Linha Extragran -
Micronutrientes de solo.
Macronutrientes secund. e
micronutrientes
granulados p/ solo em
formulagdes ou isolados,
matéria-prima p/ ind. de
fertilizantes.

Fone/fax: (32) 3372-3060.
marcio.teixeira@extrativa.com.br
www.extrativa.com.br
Sé&o Tiago/MG

OUTROS

Agro-Tché - Canzi &
Marodin Ltda. Comércio de
insumos agricolas. Fone:
(46) 3540-1563.
agrotche@rline.com.br
Pranchita/PR

ATENCAO AGROPECUARISTA DO RS

Cazo voce fenha firmado contrato de compra de telefons fixo
enire 1989 e 1995 adguirdo da CRT (Cia Riograndense
da Telecomunicagdes), & possivel gue voce tenha direita a receber
& complementacae das agdes, pagamentos de dividendos & moenizagies
Faga uma consula g axija que os seus diritos sejam respedados

{51) 3023.4290 - (51) B137.4250
drpaulocunhaaEipap. com.br - Fipcigeocites. yahoo ':EII'I'I.I.‘.'I'-HN'[IIIIHI]_EIJI!T'IH
Fuz Vigario Josg Indcio, 547801 - Ceniro - Porto Alsgre, RS - CEP S0.020-100

fios naburadis
fios tingidos
cordas

telas

. Bl www apaeh cem be - E-mal nevdnn Sk s e

Rsda Liix ki

TUDO EM SISAL

fios agricolas (baller twine)
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COMHECA TAMBEM. ..
Valente Tapetes e

- www.agranja.com

A Saltché Suplementos
Minerais para pecuéria
com fosfato tricélcico.
Fone/fax: (51) 3470-3614.
www.saltche.com.br
estevez@plugin.com.br
Cachoeirinha/RS

Casa Bela Decoracgoes -
trabalhamos a 33 anos

interiores em fazendas,
hotéis e pousadas.
Atendemos todo o Brasil.
Contato com o sr. Carlos
Alberto Sperb pelo fone:
(62) 3241-4334. Praga do
Cruzeiro, 64. Setor Sul.
CEP 76600-000.
Goiania/GO

com decoragéo de

COMEBATA DEFINITIVAMENTE RATOS E
Iﬂlﬂﬂlﬂ._ﬂﬂm
ELETRONICO

ﬁ" i 1...'....-_

THCTIOYGGE 8 povala
Mdp sdalp animals dameshoos

Equapamanto acolagicamanta comrmio ;
Cvspovaivey evm cinco modelos 300, 700,

0K 1200 @ 500 m®

ﬂE:nluh Prejetos Eletrénicos Ltda,

M. Amaronas, TEFS - CEP 3061 0-000 - Belo Horzonie - MG
Fone / Fax:(31)3388.7522

Sl wene ScolBCErOEoe Som. bi




CALTINS-NATICAL-DEMIL

GRUPO JDEMITO

Comércio e
Representagfes Agricolas
Goi Scarton - Vendem-se
adubos, calcérios,
defensivos e implementos
agricolas, com sr. Eloir
pelo fone: (55) 3332-8855.
goiscart@terra.com.br

Av. David José Martins,
323. CEP 98700-000.
ljuilRS

Divepra Insumos para
Vetores e Pragas Ltda —
Fone: (51) 3031-6230.
comercial@divepra.com.br

TUBOS Dmr: ti' \
mmGA{;Aﬂ DEFOFO EAGROPECH

; I'F 'i'F#.I.-_ 1 i
ﬂjgﬂﬂ"l;:?ﬁﬁlnﬂaml

Rua Mlssoes, 51.
CEP 92340-120.
Canoas/RS

parboilizado. Televendas:

(44) 3629-2502.
Cianorte/PR

Fabricamos e vendemos
chapas de aco
perfuradas, grades para
piso e chapas expandidas.
Contato com o sr. Daniel
pelo fone: (41) 3346-2434.
BR 116 - km 4-1/2, 17050.
CEP 81690-300.
Curitiba/PR

Leduan Alimentos.
Produzindo arroz branco e

Ovelha Manual Pratico
Zootécnico. Autor:
zootecnista Iracilde
Goulart de Souza,
proprietario da Cabanha
Seu Irineu. Comercializa
carneiros da raca ideal.
Informacdes:

iracildeaovelha@yahoo.com.br
Contato fones: (55) 3422-
2442 ou (55) 9997-2214 e

RATOS?
MUHC EEU‘S’

EDNTHA F!ATGS E HIDHEEGES

Equipamento de ulira-scm com fecnclogs japonesa;

SEm similar mo Era&ix
-

BRASTECNICA
130-000

Bal! [35) 12921324
Faal! |35 EF9-1320
Cous Postal 101 = C=p 57
Miznas - Mi

bic@bragtacmica. cam b
www_brastecnlen. com. b

Av. Aroeira, 156 - Via Acesso SP 255 - a Kaiser - CEP 14801-970 - CP 401 - Fone: (16) 3322-0242 - Araraquara - SP|

A MADEIRA QUE VOCE PRECISA PARA SUA PROPRIEDADE
VOCE ENCONTRA NA AROEIRA MADEIRAS TRATADAS.

Além da qualidade, vocé enconira também a melhor opcao para o seu projeto

Madeira de eucalipto fratado em autoclave com garantia.
Venda - mourao e esticadores para cerca.
Palanques e ripo para curral e etc.

| Postes e vardes para galpdes, barracdes e etc. v
s ROENRA

aroeira@aroeira.net iy e B e

4 MODELOS

ECOSERRA

A Serraria econémica e ecolégica!

Sua Serraria A partir de RS 27.000-

Por somente
R$ 3.890.-!

(Sem Motoserra)

Beneficie sua propria madeira!

0-330kg. Uma pessoa
m menos que 15min.
transportar

e exato

ndimento
isa equipamento para
tar a tora
de afiacdo incluido

idria de ate 8m3
toras de grande diametro

- Ideal para seu Siti
- Féacil de transporta
- Ergondmico e efici
- Garantia de um an

Lucas Mill Brasil Ltda. SEP/SUL 712/912 cj. Bbl. 11j. 1 70390-125 Brasilia-DF Tel.: (61) 3468 4318 www.lucasmill.com.br
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pedidos para a Av. Assis Rezende e Rosa Ltda

Brasil, 671. Alegrete/RS

Pampeana Insumos
Agricolas Ltda —

Fone: (46) 3536-3115
pampeanaia@wln.com.br
Rua Ipiranga, 230.

CEP 85660-000.

Dois Vizinhos/PR

Ponto Rural —

Cultivando Amigos,

Fone: (43) 3348-3768.
pontoruraledna@sercomtel.com.br
Av. Luigi Amorese, 5390.
CEP 86071-020.

calcarios, sementes,
uréias, fertilizantes e
hortifrutigranjeiros

(95) 3626-9100.
Av. Venezuela, 2521.
Boa Vista/RR

Agricola Santana

irrigados. Contato com o
sr. Nino, pelo fone/fax:

PRODUTOS DA
LAVOURA
Fone: (42) 3446-1086.
agrsantana@uol.com.

Branco; ‘l-"er*rnelhn
) n.-:-ﬁ'_.-rw. !

Ermerte Strailicom CaTYE papeE; D
- SEMENTES
Trabal_hamos com adubos, EM GERAL

Corretora de Cereais
Safraoeste. Fone: (45)
3222-7080
www.safraoeste.com.br
safraoeste@certto.com.br
Rua Carlos Gomes, 2431 -
1° andar. CEP 85803-000.
Cascavel/PR

Copersul Com. de Cereais
e Rep. Ltda — Venda de
sementes: soja, milho,
girassol e sorgo. Parceiros

br Semente Salto Verde -

Precos especiais - Aproveite
B Azevem, Aveia Preta, Aveia Branca
B Gramas: Pensacola, Mrsslnnalra, Barmu:la (5rass o R v,
S Fumtc.aplmianuda A

mbﬁ]ﬁ"n
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MERS

Comercializagao de soja e
milho. Representante:
Nitral Urbana Lab. Ltda -
Fone: (66) 3498-1242.
copersul@copersul.com
Primavera do Leste/MT

Teusln Lo,

O Lab. de Andlise de
Sementes da FUNDACEP é
credenciado p/ determinar
a qualidade das sementes
de espécies de interesse
agricola, realiza, anélises
de sementes das classes
bésicas e certificadas C1
e C2 em convénio c/
empresas certificadoras.
Fone: (55) 3322-7900
www.fundacep.com.br
Rod. RS 342 - km 149.

| b e W
e :.

CEP 98100-970.
Cruz Alta/RS

Sementes Plantar —

Fone: (45) 3226-1414.
agricola@plantarnet.com.br
Av. Presidente Tancredo
Neves, 1300.

CEP 85805-000.
Cascavel/PR

Sementes Sabi. Fone: (66)
3544-8486. Av. Natalino
Jodo Brescansin, 565 C 2.
CEP 78890-000.
Sorriso/MT

Vendas de sementes
COODETEC GO e MG -
Filial 3. Fone: (64) 3611-
5000. Rio Verde/GO

Londrina/PR Rua Sao Josafat, 1101. Produsoja - Nidera
CEP 84400-000. Sementes - Fertipal
Prudentopolis/PR Fertilizantes.
- ean
s " .
sh-7s Poli & Kawski : Poa
u- & Comsaliarg & AEsEssoria PrOteja seu patrlmonIO!
BES. om Marcas ¢ Patenies

Como proteger sua invengao através de um pedido de patente?
Fale conosco! Registre e proteja sua marca.

Av. Otto Niemeyer, 2.234 - SI. 202 -

Bairro Camaqua - CEP 91.910-001 -
Fone: (51) 3242-4077 - Fone/fax: (51) 3242.9292 - www.polikawski.com

Porto Alegre/RS
- polikawski@brturbo.com.br

Pulverizador Fankhauser

Capacidade 600 litros, usado.
Excelente estado.
Mais detalhes pelo fone:
(51) 3656-1234 com Adalberto.
Arroio dos Ratos/RS.

SO

B A ALSCO Toalheiro Brasil Ltda é a empresa
n° 1 no mundo em locagdo e higienizacgo de
roupas profissionais. Com o objetivo de
atender a um pedido de seus parceiros pelas
suas necessidades de satisfazer as exigéncias
legais da NR 31, desenvolveu a locagéo de
uniformes liquido-repelentes para a aplicacéo
de defensivos agricolas e herbicidas.

B Com a locagéo, o usudrio recebe sempre
seu uniforme, lavado, higienizado e
adequadamente tratado com liquido-
repeléncia, para uso confortével (50%
poliéster e 50 % algodé@o), conforme o mais

a aimigha

ALSCO Ing

SLSCOERRSIL

a T ] pwy mevipes ske e lere seoen, sl B R

Rua Juscelino K. de Oliveira, 570 - Canoas - RS - Fone 51 3477.4099 - Fax 51 3477.

Tecido confortavel
com caracteristica
de liquido-repeléncia

alto padréo internacional de lavagem
industrial.

B O usudrio beneficiado com o sistema de
locag@o da ALSCO néo destina ao meio
ambiente ou leva para casa sujidade e
contaminagdo por produtos quimicos, ou
6leos e graxas (contaminagdo cruzada).

B O uniforme locado serd sempre substituido
automaticamente ao fim de sua vida Util.

B A ALSCO se responsabiliza pelo tratamento
de efluentes e destinacéo dos residuos das
lavagens, de acordo com as normas
ambientais e a ISO 14001.

3974 - www.alsco.com.br - vendascn@alsco.com.hr
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v AGROFLEX IDENTIFICAGAO ANIMAL LTDA.

Av. Patria, 290 - Bairro Sao Geraldo
Porto Alegre - RS
Fones (51) 3343.2113 e 3343.5009
agroflex@agrobrinco.com.br
agroflex@brturbo.com
hitp://www.agrobrinco.com.br
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Vendem-se sementes de
milheto, pensacola, capim
suddo, sorgo forrageiro.
Toda a linha de forrageiras
inverno e verdo. Contato
com o sr. Evandro Pozza
pelos fones: (54) 3392-
1110 / (54) 3392-1081.
Lagoa dos Trés Cantos/RS

Vendo sementes de arroz
var. IRGA 422 CL,
certificadas (C1) e IRGA
417 (S!), processadas em
equipamentos modernos e
selecionadas
eletronicamente. Dispomos
de convénio com BB Agro.
Contatos com o sr. Jorge
Longaray Jaeger pelos
fones (51) 9984-0629 ou
(51) 3671-4994. Rua
Bento Gongalves, 490.
Camaqué/RS

SERVICOS

Agros Consult.
Agroindustrial e Planej.
Agropecuario e Agros
Solos - Lab. de analises
agrondmicas (andlise de
solos, folhas, fertiliz. e
corretivos). Fone/fax: (44)

Farelo de Arroz
Desengordurado e tamponado

Casca de Soja Hi-Pro

proteina média 20%

kY 1A

vendasihinutr.cgm. hr

Al 0800-6457-100

——]

« Peletizados
* Alta digestibilidade

* Qualidade certificada
# Granel ou ensacado

Pirai do Sul/PR
Noroeste Comércio de

diagnéstico de gestagéo.
Fone: (67) 3292-4754.

Compra e venda de
maquinas New Holland. O

Lambert, 1710.
CEP 79490-000.

3523-0732 e 9931-9936.
agrosconsult@hotmail.com
Campo Mourao/PR

CONSULVET Consultoria e
Laboratério Veterinario.
Exame de tuberculose,
brucelose, androl6gico e

consulvetms@hotmail.com
Rio Verde de Mato
Grosso/MS

TRATORES E
IMPLEMENTOS

Agricola Paulista Ltda (ME)

que vocé precisar em
pegas para colheitadeira
New Holland, a Agricola
Paulista possui. Venha até
a nossa loja ou entre em
contato pelo fone: (67)
3295-5007. Rua Anténio

Sao Gabriel do Oeste/MS

Casa Princesa da Lavoura
- especializada em pecas
agricolas e ordenhadeiras.
Fone: (42) 3237-1528.

Av. Manoel Ribas, 1199.
CEP 84240-000.

Maquinas Agricolas Ltda —
Fones: (44) 3631-9039 /
(44) 9102-2525.
noroestemag@pop.com.br
Av. Paraiba, 1195.

CEP 87200-000.
Cianorte/PR

ASSISTENCIA TECNICA EM TODO O TERRITORIO NACIONAL

MONITOR PARA PLANTADEIRA
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Como se d& a participagdo do
Bradesco no agronegdécio brasile-
ro?

O Bradesco considera a atividade
rural essencia parao nosso Pais. Por-
tanto, oferece linhas de crédito que
abrangem o custeio, o investimento e
comercializacdo de produtosagricolas.
Podem se beneficiar de crédito rural
aspessoasfisicasejuridicasdefinidas
naregulamentacdo oficial como bene-
ficiarias do crédito rura e que exer-
¢am aatividade com finsecondmicos.

Quais sdo 0s segmentos agrico-
las em que a instituicdo tem mais
atuacdo e por qué? E qual éo per-
fil do produtor-cliente do Brades-
co?

O Bradesco atua em todos os ra-
mos do agronegdcio, desde o preparo
do solo einvestimentos em maquing
rio até a comercializacdo da produ-
¢ao, abrangendo todas as culturasre-
gulamentadas. Como o Bradescolida
com diversostipos de produtoresru-
rais (Pessoa Fisica e Pessoa Juridi-
ca), o perfil do nosso produtor-cliente
édiversficado, inclusivevariando con-
formearegido do Pais. Em suma, po-
demosdefini-lo como aquele que de-
senvolve atividade relativa ao agro-
negocio.

O que o Bradesco oferece de

Josué Augusto Pancini

Diretor do Departamento de Empréstimo e Financiamento do Bradesco

diferencial entre as instituicoes

bancériasno queserefereafinan-
ciamentodaagricultura?

Como diferenciaispodemoscitar a

qualidade de nosso atendimento, agili-

CREDITO, APOIO
ESSENCIAL AO
PRODUTOR

E o que ainstituicdo tem feito
parafacilitar, tornar maispratico,
0s processos de aquisicéo de fi-
nanciamentos dos produtores
junto as agéncias, visto que mui-

dade naspropostas tos reclamam
denegocio, redede gue a burocra-
gggpgftsoﬂgg gg:s O Bradesco atuaem fcodos 0s f ;?dgoz; “\ﬁ;:?
—S023325pon- | GAlCE do agronegocio,desde ciodofinancia-
tosdeatendimento | SHSICREUCISBECIBIEEE  mento?

convencionals, en- Investimentos em maquinario Nossas agén_
treagéncias, postos atéacomercializacdo da ciasprocuram os
epontosde atendi- producéo. produtoresrurais
mento banc&ioem paraofertar cré-
empresss filiasH- dito voltado ao

nasa, unidadesdo Banco Postal eBra-
desco Expresso —, atuacdo segmenta-
da(PessoaFisica, Pessoaduridica, Cor-
porate, Empresas, Prime e Private).
Alémdissotemosumaparticipacio mar-
cante nas principais feiras do setor,
como aAgrishow Ribeiréo Preto/SP,
Expointer, entreoutras.

O Bradesco oferece alguma li-
nha de crédito especifica para o
segmento de biocombustiveis (eta-
nol e biodiesdl)?

Financiamosaculturadacana, mi-
Iho e oleaginosos em geral. Também
ofertamos credito as usinas de cana-
de-acUcar, por meio da linha Banco
Naciona de Desenvolvimento Social
(BNDES) Automético.

custeio, investimento e moderniza-
¢do daatividade agricola, antecipan-
do as suas necessidades e conce-
dendo-lhes limites de crédito pré-
aprovados.

Na sua opinido, o PlanoAgrico-
la e Pecuério recentemente lanca-
do pelo governo federal é suficien-
te para as necessidades do produ-
tor?

OPlanoAgricolaePecuério, apoi-
ado pelo governo federal, prevé um
acréscimo de recursos da ordem de
16%, muito coerente com as expecta-
tivas de crescimento da nova safra.
Portanto, no nosso ponto de vista, as
condicdes sdo favoraveis as necessi-
dadesdosprodutores. m
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