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O SEGREDO DE QUEM FAZ

A DEFESA DA LAV(
ESTA GARANTIDA

Ultimamente a mencao da
palavra“insumos” provoca
calafrios no produtor
brasileiro. Tudo aumentou
de preco navida—e na
lavoura—dele:
fertilizantes, diesel,
maguinas e assim por
diante. Mas para manter a
lavoura sadia, felizmente o
bolso do produtor tem sido
poupado. Uma pesquisa
do Instituto de Economia
Agricola (IEA), de Sdo
Paulo, apontouquede 123
defensivos, apenasuma
dezena aumentou de
pre¢o nos ultimos anos. O
agrénomo José Otavio
Menten, ha dois meses
como diretor-executivo da
Associacao Nacional de
Defesa Vegetal (Andef),a
entidade que retne as
principais empresas do
pais deste segmento, faz
uma analise deste cenario
e das perspectivas do
mercado de defensivos.

Divulgacao
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Leandro Mariani Mittmann
leandro@agranja.com

A Granja — Entre as dificulda-
desenfrentadas pelo campo, os pro-
dutores e suas organizacdes clas-
sistas escolheram a alta dos insu-
mos como uma das mais relevan-
tes? No caso dos defensivos agr ico-
las, eles tém razdo em reclamar?

José Otavio Menten — E preci-
so deixar claro que quando se falaem
insumos, o comportamento de precos
de fertilizantes e defensivos é total-
mente diferente. As vezes as pessoas
usam o termo insumo abordando os
dois. E aformagéo de precos e o his-
térico defertilizantes e defensivostém
um comportamento totalmente dife-
rente, principalmente agora. Um
acompanhamento dos precos de de-
fensivos feitos a partir de 2001 indica
gue eles tém consistentemente dimi-
nuido. Estudosfeitos pelo Instituto de
EconomiaAgricola(IEA) (instituicéo
do governo do Estado de Sao Paulo)
demonstram, por meio de compara-
coes feitas tanto em termos de precos
nominais, precos reais, de cestas ba-
sicas de defensivos utilizados em al-
gumas culturas, como por meio de
relacdo de troca, e apontam que este
decréscimo é claro. Em alguns casos
até emblematico. Pegando o caso do
feijdo: em 2001, arelacéo detrocaera
de sete sacas de feijao para adquirir a
cesta basica de defensivos para uma
safra; em janeiro de 2008, era preciso
uma saca e meia apenas. E umarela-
cao de troca extremamente favoravel
aos agricultores. Também se leva em
consideracdo o aumento do feijéo nes-
te periodo, mas é fato constatado pela
pesquisa feita pelo |IEA. O Unico de-
fensivo que tem fugido desta regra
geral de reducdo de preco nominal e
de reducao na participacao relativado
custo de producéo é o glifosato, que,
de fato, aumentou. Mas as vezes 0
produtor ou algumas pessoas que nao
estdo muito ligadas acabam pegando
o glifosato como a regra de defensi-

vos. E é exatamente a excegdo. Esta
andlise feita pelo IEA leva em consi-
deracéo 123 defensivos. Destes, 113
diminuiram de preco. Apenas dez au-
mentaram.

A Granja — E por que houve
esta reducao?

Menten — Existem diversos fa-
tores que interferem nos precos dos
defensivos agricolas, sendo os mais
importantes ataxa de cambio, que vem
sendo favoravel aimportacdo de pro-
dutos técnicos (matéria-prima para a
fabricacéo de produtos formul ados co-
locados a disposi¢ao dos agricultores),
e aconcorrénciae lei da oferta e pro-
cura, ja que existem diversas alterna-
tivas de defensivos agricol as parama-
nejo das pragas das principais cultu-
ras no Brasil.

A Granja— O glifosato aumen-
tou por causa das altas recordes.
Fora isso, os recordes do petroleo
tém provocado que outr os reflexos
nos precos dos defensivos?

Menten — Esta é a nossa preo-
cupacio. E 16gico que ao aumentar o
petréleo, vai aumentar o custo daener-
gia. E o petréleo acaba entrando no
processo de praticamente todos os pro-
dutos fitossanitarios que usam ener-
giaem seu processo de producao. Nao
temos claro ainda qual vai ser o0 im-
pacto a partir de agora na proxima
safra do aumento da energia e de ou-
tros eventuais problemas, como infla-
¢ao, alteracdo nataxade cambio. Mas,
atualmente, mesmo com o aumento
sentido atéjaneiro de 2008, continuou
a tendéncia de reducéo de precos dos
defensivos.

A Granja — Outra reclamacao
dos produtores é que o mercado de
defensivos é muito concentrado, sdo
poucas as empresas, 0 que inibe a
concorréncia. Tem procedéncia esta
reclamacao?

Menten — S&o dois aspectos.
Existem 70 empresas fabricantes de
defensivos no Brasil. Este é um fato.
O numero é grande, assim como o
nimero de produtos registrados. Sao
guase 1.200 produtos registrados. O
numero de produtos a disposi¢éo dos
produtores € superior a 600, pois ha
produtos registrados que ndo sdo co-

mercializados. Entéo, o agricultor tem
ampla gama de produtos para esco-
Iher. E |6gico que por ser um setor de
altatecnol ogia, existe umaconcentra-
¢ao, ndo s6 no Brasil, mas no mundo
inteiro. Ou seja, as grandes empresas
tém uma participacdo maior neste
mercado — que a gente ndo consegue
quantificar muito bem. Mas o nimero
de empresas é muito grande. E algu-
mas, por terem mais produtos, tém
maior lideranca, com uma fatia maior
de mercado. Mas, quanto alivre com-
peticao e as opcdes de escolhado agri-
cultor e para a maior parte das cultu-
ras, ha a disposicdo dezenas de op-
¢Oes para cada problema.

A Granja— O produtor também
anseia pela liberacéo das importa-
¢Oes de defensivos, sobretudo da
Argentina. Inclusive € comum se
fazer uma comparacédo de precosdo
mesmo defensivo vendido no Bra-
sil enaArgentina. Qual é a sua opi-
nido e a do segmento empresarial
sobre isso?

Menten — Pode ter existido (di-
ferenca) no passado, se compararmos
precos na Argentina e no Brasil, que
era mais por problemas de taxas de
cambio, etc. Atualmente ndo ha muita
diferenca. Ndo existe esta diferenca.
Os precos sao praticamente iguais. O
gue ndo podemos confundir é a com-
paracdo de produtos ilegais, que tém
entrado mais via Paraguai. Hoje esti-
mamos um mercado de produtos ile-
gais de US$ 350 milhdes a US$ 500
milhGes por ano. E um montante al-
tissimo. Representa cerca de 8% a
10% do mercado. Esta é uma questao
gue o Sindicato Nacional dalndustria
para Defesa Vegetal (Sindag) tem tra-
balhado com apoio de Policia Fede-
ral, Ibama, etc. Os riscos para quem
usa estes produtos € altissimo. Um,
porque € crime; outro, porque séo pro-
dutos que nédo tém a minima qualida-
de. Harisco de ser tdxico ao homem,
ha os residuos no meio ambiente e o
ndo- cumprimento das suas funcdes
agrondmicas. O problemaem trazer o
produto registrado naArgentina é que
alegislacéo brasileira exige que os pro-
dutos utilizados aqui no Brasil sejam
de acordo com as hossas regras e nor-
mas. E as normas de regulamentacéo
agui sdo extremamente exigentes. A
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Para langcar um novo
defensivo, o
investimento é de
cerca de US$ 250
milhGes a US$ 300

milh&es, e 0 processo

de desenvolvimento

do produto novo leva

aproximadamente 12
anos

Andef defende fortemente o rigor nas
regras de registro. Ou seja, nés que-
remos que os produtos usados no Bra-
sil sigamtodaalegisiagdo local de uma
analise ndo so da eficiéncia agronémi-
ca, etc., mas também as regras esta-
belecidas pelo Ibama, no que se refere
a pericul osidade ambiental — o minimo
deimpacto ambiental —e aanalisefeita
naAgénciadeVigilancia Sanitaria (An-
visa) em relagdo aos aspectos toxico-
|6gicos, ou sgja, que sejam seguros tan-
to para o aplicador como para quem
va se alimentar dos produtos proveni-
entes de lavouras tratadas com estes
defensivos. E os produtos registrados
daArgentinanédo necessariamente pas-
sam por um processo tao rigoroso
COmMO O NOSSO.

A Granja — As empresas argu-
mentam que € bastante burocratico
e 0 custo e alto para registrar um
novo defensivo. Isso é verdade? E
muito custoso o registro de novos
produtos? ’
~ Menten — E realmente custoso.
E um custo compativel com as neces-
sidades de seguranca que a sociedade
exige. N6s ndo reclamamos do rigor
daandlise, mas da morosidade do pro-
cesso. As empresas que tém compro-
misso com a qualidade dos produtos
estdo satisfeitas com o rigor do pro-
cesso, mas insatisfeitas com a demo-
ra. Ha produtos novos, de alta tecno-
logia, que fazem com que os produtos
agricolas produzidos no Brasil ndo te-
nham nenhum problema para entrar
nos mercados importadores (que fazem
uma analise de residuo). E nés preci-
samos muito destes produtos. Sao os
ingredientes ativos novos, 0S mesmos

gue ja estéo registrados nos paises da
Unido Européia, no Japdo, nos EUA,
no Canadd, mas que, as vezes, demo-
ram trés, quatro anos depois que a
empresa 0s submeteu aos estudos de
Orgaos registrantes, uma morosidade
muito grande para a liberacdo destas
novas moléculas. E isso traz proble-
mas Sérios para a nossa agricultura.
Um exempl o tipico é amacd em Santa
Catarina. Os produtores de macga tém
consistentemente reclamado da falta
de produtos novosjautilizados na Eu-
ropa, que, por nao estarem registra-
dos aqui, ainda provocam problemas
na exportacéo da fruta.

A Granja — Como esta 0 mo-
mento da indUstria brasileira de de-
fensivos?

Menten — As empresas estdo in-
vestindo cada vez mais na disponibili-
zacao de defensivos com melhores ca-
racteristicas para 0s nossos agriculto-
res. Paralancar um novo defensivo no
mercado, existe um investimento de
cerca de US$ 250 milhdes a US$ 300
milhdes. E hoje o rigor é tdo grande
neste processo de desenvolvimento de
um defensivo novo que sdo necessari-
0s aproximadamente 12 anos desde a
sintese da molécula até seu registro e
fornecimento ao agricultor. E de cada
200 mil moléculas sintetizadas apenas
uma chega ao mercado. 1sso demons-
tra o grande investimento do setor. De
todos os setores da economia em ter-
mos mundiais, o de defensivos agri-
colas é um dos que mais investem em
pesquisa e desenvolvimento. Cerca de
12% do valor de venda € investido em
pesquisa e desenvolvimento. E um dos
gue maisinvestem. Isso significaaboa
gualidade destes novos produtos. E se
pegar produtos registrados ha 40 anos
e comparar aos registrados mais recen-
temente, esta havendo umareducao da
dose de quase 90%. Pegando um valor
estimado de um produto registrado na
década de 1960, era preciso dois qui-
los do ingrediente ativo por hectare;
hoje é necessario 200 gramas. Uma
reducdo drastica mostrando que estes
investimentos estdo dando resultados
palpaveis. A toxicidade dos produtos
estudados em animais de laboratério foi
reduzida em 160 vezes. Sdo produtos
com perfil melhor, tanto toxicol 6gico
como ambiental e agronémico.

A Granja — A recente crise do
campo e o consequente endivida-
mento do produtor provocaram re-
flexos na industria de defensivos?
Qual é o indice deinadimpléncia dos
produtores junto as industrias?

Menten — Os grandes problemas
foram na safra 2004/2005 e 2005/2006.
Neste periodo houve uma divida esti-
mada do setor agricola com o de de-
fensivos em R$ 2,5 hilhdes a R$ 3 bi-
Ihdes. A expectativa do setor erade que
o Financiamento de Recebiveisdo Agro-
negécio (FRA), esteinstrumento levan-
tado pelo Governo, fosse uma grande
solugdo. Infelizmente, o FRA ndo deco-
lou. Isso acabou permitindo que estas
dividas ainda se perpetuem. A maior
parte dos produtores rurais é formada
por bons pagadores. Eles ndo pagaram
aindustria— e a industria sabe disso —
porgue tiveram frustragdo na safra. Se
houvesse 0 FRA eles pegariam este re-
curso e saldariam as suasdividas. Como
sefalou no FRA, o agricultor acreditou
gue sairia, isso acabou até mesmo pre-
judicando um pouco a negociagdo das
empresas com 0s agricultores, que ja
poderiam ter saldado as dividas. Nao
temos uma avaliacdo hoje préxima da
realidade em quanto continua esta divi-
da. Porque mesmo com esta possibili-
dade do FRA, alguns agricultores con-
seguiram acertar suas dividas. Estima-
mos que uns 30% daquela divida foi
acertada. Ent&o, ainda existe uma divi-
daestimadatalvez em R$ 1,5 bilh&o entre
0 setor agricola e as empresas, ja que
os principais financiadores de defensi-
VOs agricolas sdo os proprios fabrican-
tes. Mas devido a recuperagdo da agri-
cultura e a confianca que os fabricantes
tém no setor isso ndo vai impedir ou di-
ficultar o fornecimento destes defensi-
VOs agricolas para estes produtores. &

Ainda existe uma divida
estimada em R$ 1,5
bilh&o entre o setor

agricola e as empresas,

J& que os principais
financiadores para os
produtores s&o 0s
proprios fabricantes
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amais se falara em agricultura da-

qui parafrente—sejaabrasileira, a

americana, a chinesa ou qualquer
outra — sem contextualizé-la ao meio
ambiente. Termos recentes como ** sus-
tentabilidade ambienta’” ganharam lugar
em definitivo no dicionério da ativida-
de, ao lado de “fertilizagdo de solo”,
““defensivos agricolas”, ‘' cotagdes'’,
etc. Portanto, enquanto ocupa espagos
na agenda de todos os envolvidos — so-
bretudo a do produtor —, a chamada
agriculturasustentavel também néo dei-
xaanossa pauta. Nesta edicéo, arepor-
tagem de capafaz umaanalise (e dadi-
cas) sobre como produzir sem encren-
car com alegidacdo ambienta. Mastam-
bém ndo nos furtamos a contestar al-
gumas leis. Afinal, o Cédigo Florestal,
por exemplo, ja € quarentdo. Muitacoi-
sa mudou na agricultura desde sua ins-
tituicdo, em 1965. Uma abordagem
oportuna, afinal 5dejunho éo DiaMun-
dial do MeioAmbiente.

O que definitivamente mudou para
melhor foi o cenério agricolabrasileiro.
O *“termbmetro” Agrishow, megafeirade
magquinas agricolas realizadaem Ribei-
réo Preto/SP, deixa claro que a recupe-
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racdo do agronegdcio brasileiro segue
em quinta marcha. Fomos | conferir
in loco 0 evento que movimentou
R$ 800 milhdes.

Mas o que pode mesmo movimenar
as receitas do produtor sdo duas tecno-
logias de agregacéo de renda e/ou redu-
¢80 de custos no campo: a agricultura
de precisdo, que completa uma década
deBrasil, eaintegracdo lavoura-pecua-
ria-florestamento. Sim, é possivel con-
ciliar (e lucrar) lavoura, boi e arvores
para comercializacdo no mesmo espa-
¢0. Os dois assuntos ganharam o des-
tague que merecem nesta edicao.

Assim como s80 destacados outros
assuntos relevantes, a aplicagao do cal-
cario, o cultivo da melancia, a cogera-
¢80 de energiaelétricaapartir do baga-
¢o da cana

Mas ha um “destaque’ cuja defini-
¢ao cabe a vocé. Nesta edicdo esta en-
cartado o cupom de voto para a esco-
Iha dos principais nomes do agronego-
ciobrasileiro. Ea23?edicéo do Prémio
Destaques 2008 —A GranjadoAno, o
maistradicional eimportante prémio do
segmento agricola.

Boaleitural E bom voto!
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Ponto para os
biocombustiveis

A Comissao Européia anunciou o que
as liderangas agricolas brasileiras vém
dizendo desde o inicio da polémica
sobre a chamada “crise dos alimentos”:
os biocombustiveis ndo sao causa

da inflagdo das commodities. O

orgdo executivo da Unido Européia
isentou de culpa os combustiveis

e responsabilizou um conjunto de
fatores para a alta nas cotacdes, como
o aumento da demanda global, a alta
dos precos da energia e a queda do
dolar, além de um ciclo de colheitas
fracas e a volatilidade dos mercados
financeiros, que colaboram para a alta
dos pregos dos alimentos, em especial
dos cereais.

s——

Governo bate de um lado...
O aumento de 15% ao diesel nas
refinarias autorizado pelo Governo
provocou, ao natural, reajuste no preco
do frete do transporte dos insumos. As
transportadoras anunciaram reajuste
de até 8%. Uma péssima noticia, visto
que os precos internacionais dos
insumos sofreram altas histéricas nos
ultimos meses.

. € aSSOpra de outro
Enquanto isso, 0 mesmo Governo
anunciou reducao a zero da aliquota de
importacdo de duas matérias-primas
usadas na fabricacao de fertilizantes. O

Ministério da Agricultura encaminhara a
Camara de Comércio Exterior (Camex) o
pedido de reducao temporaria da Tarifa
Externa Comum do Mercosul (TEC) de
4% sobre o acido fosforico e de 10%
sobre o fosfato bicélcico. Quarto maior
consumidor mundial de fertilizantes, o
Brasil pode sofrer um desabastecimento
de matérias-primas usadas por
misturadoras de adubo que atuam no
mercado interno.

Parceiro de peso

Brasil e Alemanha assinaram em maio Brasil um acordo para a cooperac¢ao no setor
energético com foco em energias renovaveis e eficiéncia energética. O acordo
prevé a criacdo de um grupo de trabalho sobre biocombustiveis. A assinatura se
deu em Brasilia pela chanceler alema Angela Merkel (foto) e pelo presidente Lula.
Em meio as acusacoes globais de que os biocombustiveis causam fome no mundo,
Angela Merkel anunciou que a Alemanha nao pretende rever seus percentuais de
adicao de dlcool a gasolina.”A Alemanha nao vai mudar de posicdo.Vai manter a
estratégia européia até 2020.Temos determinadas metas.”

4 Uma abébora patriota
Ha dois meses das Olimpiadas,
época em que aflora o patriotismo
do brasileiro (que se enfeita de
verde e amarelo), a Isla inicia a
comercializacdo de sementes
da abdbora brasileirinha, uma
cultivar desenvolvida pela
Embrapa Hortalicas, cuja principal
caracteristica é a divisao da casca em
duas cores: verde e amarela. A divisao
é uniforme em todos os frutos: a
metade superior (pesco¢o) é amarela
e a inferior (bojo) é verde.

“Agora, nem se sonha abrir
uma drea com um custo destes,
especialmente hoje que a
cotacdo da arroba do boi estd
em niveis recordes.”

Glauber Silveira, presidente da Associacéo
dos Produtores de Soja do MT (Aprosoja),
sobre a inviabilidade de &reas de pastagens
degradadas serem transformadas em lavouras
em razao da alta absurda dos fertilizantes.
Segundo o Indice de Precos por
Atacado, da Fundacao Getulio
Vargas, em reais o preco
dos adubos subiu 73% em
12 meses (até abril) e 40%
apenas em 2008.
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’ Ciize e
O pais da cana
A cana ultrapassou em 2007 pela primeira vez a energia de
hidrelétricas e se tornou a segunda principal matriz energética
do Brasil. A participagao de petréleo e derivados na producao
de energia passou de 37,8%, em 2006, para 36,7% em 2007,
enquanto a cana passou de 14,5% para 16% no mesmo
periodo, e o indice de energia hidraulica e eletricidade caiu de
14,8% para 14,7%. O principal responsavel pelo avanco do uso

da cana foi o etanol, que teve uma demanda total em 2007 de
20,1 bilhoes de litros.

2 bilhoes

de reais € o volume de recursos extras
gastos por 160 mil produtores brasileiros
de algoddo até o ano passado por causa
do atraso na liberagdo de variedades
transgénicas, estima a Associagao
Brasileira dos Produtores de Algodao
(Abrapa). A tecnologia foi aprovada

nos EUA em 1996, processo que sé
ocorreu no Brasil em 2005 com inicio

de produ¢do em 2007.

Descaso

A CTNBIo esté ha oito meses sem votar novos processos
de liberagdes comerciais de organismos geneticamente
modificados. O Ministério da Ciéncia e Tecnologia ainda
ndo pagou os pareceres encomendados a 35 consultores
externos designados para avaliar 43 processos em
tramitagdo na comissdo. Os relatorios orientarao o voto
dos integrantes do colegiado em varios processos, como
a aprovagdo comercial de dez variedades de sementes de
milho, algodao, soja e arroz transgénicos.

Santa bactéria

A Embrapa Agrobiologia desenvolveu um inoculante a
base de bactérias fixadoras de nitrogénio que aplicado
na cana-de-agucar promove o crescimento da planta
sem o uso de fertilizante nitrogenado. O produto

pode significar redugdo de custos, ja que deixam de

ser aplicados ao menos 30 quilos de nitrogénio por
hectare/ano na cana-planta. A utilizagdo do inoculante

¢ simples e de baixo custo. Os colmos, com trés gemas,
sao mergulhados na mistura de 4gua e inoculante por um
periodo de uma hora e a seguir sdo plantados. Cada dose
do produto devera custar de R$ 15 a R$ 25.

Isto que
¢ negocio bom...

Deu no Financial Times, principal jornal
i americano de economia: as agoes das
empresas multinacionais que produzem
as principais matérias-prima dos adubos
(fosforo e potassio) dispararam. A
maior delas, a Potash Corporation of
Saskatchewan e a K+S viram suas ag¢des
triplicarem. E o valor de mercado da
Uralkali subiu quase seis vezes. Ja o
valor da agdo da PotashzCorp. vale 20
vezes o seu lucro por agdo previsto para
este ano.

‘ 714primeiramao.indd 13

Sera este o ano do trigo?

Com cotagdo em alta, previsdo de clima favoravel e
medidas do Governo positivas aos produtores de trigo, a
expectativa € de crescimento de area e colheita na safra
2008. O Parana, responsavel por 56% da safra nacional,
espera colher 35% em comparagdo a 2007. J& o Rio
Grande do Sul, segundo produtor, vai aumentar a area de
plantio entre 10% e 20%. A cotacdo esta acima de R$ 30
a saca. O cenario positivo s6 € prejudicado pela elevacao
no preco dos insumos. A tonelada do adubo, por exemplo,
saltou de RS 650 para RS 1.300 em um ano.
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AQUI ESTA A SOLUCAO

O BRASIL DAS FLORES

Qual é o perfil do setor de flores
no Brasil e quais sdo as mais vendi-
das? Desde j&, obrigada.

Elisa Picoli
Ribeir&o Preto/SP

R- Prezada Elisa, o setor de
floricultura é representado por
sete mil produtores e movimen-
tou, no ano passado, R$ 2,4
bilhdes. Existem 250 tipos di-
ferentes de flores no Brasil que
sdo comercializadas em 25 mil
pontos de venda, como floricul-
turas, quiosgues, supermercados,
feiraslivres e garden centers (locais
especificos para a venda de flores e
plantas). Entre as preferidas pelos
consumidores estdo as rosas, os liri-
0s, astulipas, as gérberas e astropi-
cais. Quando acompanhadas por va-

sos, 0s destaques sdo a violeta, a be-
gbnia e a kalanchoe (flor da fortu-
na). O paisproduz e comercializatan-
to as espécies temperadas quanto as
tropicais, o que contribui para a ven-
da de flores tradicionais e excticas.
O carro-chefe da producéo nacional
sd0 as ornamentais. Os maiores pro-
dutores de flores sdo os Estados de
SAo Paulo, Minas Gerais, Ceard e
Rio Grande do Sul. S50 Paulo é res-

ponsavel por 70% do volume total. Em
relacdo ao consumo, 85% da demanda
esta no Sudeste. O presidente da Cama-
ra Setorial de Flores e Plantas Orna-
mentais, Renato Opitz, explica que nos
ultimos cinco anos, asflores que mais se
desenvolveram no Pais foram as orqui-
deas, asbromélias e astropicais. As da-
tas comemor ativas que mais contribuem
para o aumento de renda do produtor bra-
sileiro sdo o Dia das Mées, dos Namo-

rados, Finados, Internacional da Mu-
Iher e o Natal. As exportacdes de flo-
res e plantas ornamentais brasileiras
conguistaram um novo recorde em
2007. As vendas atingiram a marca
de US$ 35,28 milhdes, resultado
9,18% superior ao de 2006. Os maio-
res importadores foram Holanda, se-
guida dos Estados Unidos, Italia, Ja-
pao, Bélgica, Espanha e Canada, além
de outros 18 paises de destino.

ZONEAMENTO AGRICOLA 1.|

Ola Sou estudante e gostaria da ajuda de vocés para saber para que serve o
zoneamento agricola de risco climético. Obrigado.

Rafael Souza dos Santos
Queréncia/lMT

R- Rafael, 0 zoneamento agricola de risco climatico € um instrumento de
politica agricola e gestdo de riscos na agricultura, que esta sob a responsabili-
dade do Ministério da Agricultura, Pecuaria e Abastecimento. I niciado na safra
de 1996, esse zoneamento vem sendo gradativamente ampliado e utilizado em
larga escala no pais, consolidando-se como ferramenta técnico-cientifica de
auxilio a gestao de riscos climéticos na agricultura.

Comisso, identifica-se para cada municipio, a melhor época de plantio das
culturas nos diferentes tipos de solo e ciclos dos cultivares. Por ser um pacote
tecnol 6gico de gestao de riscos climaticos, as portarias que divulgam zoneamen-
to agricola derisco climatico tambémindicam anual mente as cultivares adapta-
das as diversas regides e que possuem disponibilidade de sementes certificadas, k =
de acordo cominformag@es encaminhadas pel os produtores de sementes (obtentores ou mantenedor&s) a Coordena(;ao-
Geral de Zoneamento Agropecuario. As informacdes do zoneamento agricola de risco climatico sdo divulgadas na
forma de portarias publicadas no Diério Oficial da Uni&o e no site www.agricultura.gov.br.
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EXPORTACAO DE MEL
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Estou fazendo um trabalho sobre a
cadeia apicola e gostaria de saber se 0
Brasil tem resultados significativoscom
as exportagcdes de mel. Quais sdo 0s
nimeros desse mercado e quem € o
maior importador? Grato pela atencéo.

Fausto Chaves Neto
Campina Verde/MG

R- Neste ano, 0s pregos inter naci-
onhais estdo em alta, assim como o vo-
lume das vendas realizadas pelo Bra-
sil. No primeiro trimestre, areceitadas
exportacdes alcangou USS$ 6,24 mi-
Ihdes, um crescimento de mais de
361%. Foram comercializadas 3,26 miil
toneladas, um aumento de mais de
303% na comparagdo com 0 mesmo
periodo do ano passado. O valor mé-
dio pago pelo mel exportado, de US$
2,11 pelo quilo, é o0 mais alto dos Ulti-
mos trés anos. Apesar da suspensio do
embargo do mel brasileiro para o mer-
cado europeu, ocorrida em margo, 0
Pais ainda nao realizou nenhuma ven-
da para a Europa. “1sso se deve ao
fato de, até o momento, ainda néo

haver nenhum entreposto habilita-
do pelo Ministério da Agricultura
para exportar mel para o mercado
europeu” , explica o coordenador
nacional dos projetos de apicul tu-
ra do Servico Brasileiro de Apoio
asMicro e Pequenas Empresas (Se-
brae), Reginaldo Resende. A
Uni&o Européia suspendeu as
compras do Brasil alegando que
0 paisnao tinha equivaléncia com
o bloco no que serefere as direti-
vas para controle de residuos e
contaminantes. Por conta disso,
o principal destino das exporta-
¢coes do mel brasileiro esta nos
Estados Unidos, que importou
US$ 1,78 milhdo de mel no més
de marco. O resultado é equiva-
lente a mais de 85% do valor total
comercializado com o mercado ex-
terno naguele més. Os melhores pre-
¢os pagos pelo mel brasileiro sdo os
da Austrélia (US$ 2,30/kg) e do Ja-
pdo (US$ 2,40/kg). No entan-
to, a participacdo desses pai-
ses ha formacéo da nossa re-
ceita de exportacéo demel ain-
da é muito incipiente: 2,2% e
0,7%, respectivamente. O Estado de
S4o Paulo liderou as exportacoes de
mel em marco (US$ 619,3 mil), res-
pondendo sozinho por 29,6% das ex-
portacdes do Pais. O segundo coloca-
do foi o Parana (US$ 407 mil), segui-
do pelo Rio Grande do Sul (US$317,3
mil), Piaui (US$ 277,6 mil) e Ceara
(US$ 254,7 mil). Entre os principais
desafios do segmento, estéo a forte de-
pendéncia do mercado americano, a exi-
géncia do Ministério da Agricultura do
registro das casas de mel e as dificulda-
des para implantar, em curto prazo, as
Boas Préticas e o Sistema HACCP/
APPCC (Analise de Perigos e Pontos
Criticosde Controle). As per spectivaspo-
sitivas tém origem na possibilidade de
um aumento na producdo do mel e da
produtividade brasileira neste ano. Esse
fato, associado a uma possivel estagna-
¢ao ou queda na safra argentina, pode-
ra sustentar a tendéncia de alta de pre-
¢os observada nos primeiros meses deste
ano. Em 2007, o valor das exportagtes
brasileirasdemel alcancou US$21,2 mi-
Ihdes.
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CARTAS FAX E-MAILS

0 GRAO DA INCERTEZA

Cumprimentamos a revista A Granja pela reporta-
gem “O grado da incerteza’ da jornalista Denise Saue-
ressig, da edicdo n. 712, de abril de 2008. Consideran-
do que poucas regides do mundo tém clima e solo pro-
picios pararealizar dois cultivos por ano, como no Sul
do Brasil, é de fundamental importancia a difusdo de
informagdes sobre as alternativas técnica e economica-
mente viaveis de cultivo de inverno, como trigo, aveia,
cevada, forrageiras anuais de inverno e outras. O au-
mento da area cultivada no inverno agregarenda a pro-
priedade e ativatodo o agregado econdmico dos muni-
cipios. Essefato torna-se maisimportante, ainda, quan-
do o mundo esta preocupado com os baixos estoques
de alimentos e, em conseqliéncia, com seus altos pre-

. Gos, Parabéns.

¥ | Prof. Dr. ElImar Luiz Floss
fessor titular e pesquisador da Faculdade de Agronomia e
Medicina Veterinaria da UPF, de Passo Fundo/RS

izt

A matérianarevista A Granja sobre o feijdo-caupi (“O  realizagdo. Também estamos vindo por meio desta agrade-
Mundo quer, Primavera do L este produz”, edicéo 713) estd  cer-lhe pela visdo de publicar tal iniciativa do proprietério
repercutindo no Brasil inteiro. Estdo nostelefonando do Rio  da Sementes Horizonte (futura Sementes Tomazetti).

DE PRIMAVERA DO LESTE PARA O MUNDO

Grande do Sul, Para, Mato Grosso e de outros lugares para Gilvan B. Santos, Sementes Horizonte/Tomazetti

parabenizar arevista e o produtor Moacir Tomazetti por tal Primavera do Leste/MT

A RAINHA DAS COMMODITIES O REI DA CRONICA
Prezado editor d’ A Granja, como de costume, o contetido das matérias veicula- nif;glgedguﬁée;;qagg;n Somsg

das por estarevista é altamente informativo e instrutivo, de grande proveito aos seus
leitores. Entretanto, aedicéo 713, de maio de 2008, excedeu em muito aminhaexpec-
tativa quanto a diversidade de matérias, contelido e profundidade de abordagens.
Todo o conjunto € muito bom, mas destaco, particularmente, a reportagem de capa
“Soja, arainha das commodities’ e a matéria“Plantio Direto

naltalia, muito a evoluir”. Vale a pena guardé-las como

material de consulta

nhor EduardoAlmeidaReis, pelos30
anos de colunismo na revista
A Granja e a esta por gbrigar em
Suas paginas téo inteligente escritor.
Ha pedlo menos 15 anos acompanho
suascronicas. Sou o quesepodecha
mar deleitor fidl. Poderiaaqui desfi-
" / 'y lar uma seqliéncia de crénicas dele
Porto Alegre/RS S que me marcaram. Mas certamente
deixaria de fora outras tantas de que
gostel tanto. Portanto, parabéns para
A Granja e a0 Rei da Crénica, to
bem definido por esta publicagéo.
Ambrésio Alcantara
Engenheiro Beltrdo/PR

Mario José Baptista
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SEGURO AGRICOLA,

ATE QUANDO

evistaA Granja, edicdo nimero

32, maio de 1948. Revista

A Granja, edi¢do 713, maio de
2008. Exatos 60 anos separam as duas
publicacdes, mas um assunto, infeliz-
mente, ndo deixou a ordem do dia: 0
seguro agricola. Desde entdo e até hoje
um tema polémico, que ainda provoca
discussoes, reclamaces, reivindicagdes
— e indignacbes. O artigo “O Seguro
Agricola, como torné-lo possivel no
Brasil”, publicado ao final dadécadade
1940, perguntava: “Muito tem sefalado
e escrito, no Brasil, sdbre Seguro Agri-
cola. Os que tem tratado do magno as-
sunto estéo divididos em dois grupos:
um que reputa a sua instituicéo impos-
sivel ou quase, por que, de tal forma,
cercam as possi bilidades de sua criagéo
de casos e de problemas que as dificul-
dades tornam o seu evento um comple-
xo de solugdo inatingivel; e 0 outro que,
ao contrario do primeiro, tudo vé téo
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cor de rosa e téo fécil que, dir-se-ia, 0
problema ndo passa de uma faca e de
um gueijo que se tém na mao e que,
para serem ingeridos, basta apenas um
gesto...”.

Sessenta anos depois, na recente
ediciod’ A Granja, oartigodeLuisCar-
los Guedes Pinto, vice-presidente de
Agronegéciosdo Banco do Brasil, ques-
tiona: “Enguanto nos principais paises
agropecuarios 0 seguro esta incorpora-
do a gestéo dos negécios, no Brasil seu
uso ainda é incipiente. Aqui, ao longo
do tempo, a aplicacéo de seguro rural
sempre foi pontual e restrita. Um novo
impulso veio em 2003, com a Lei
10.823, que trata da subvencéo ao pre-
¢o do seguro rural, mas o volume con-
tratado ainda é pequeno frente ao que 0
pais produz”.

Ou sgja, pouca coisa mudou em
seis décadas. Apesar do mundo ter pas-
sado por revolugbes como nunca se

SERA NOTICIA?

vira em sua Historia, assim como a
agriculturamundia submeteu-se amu-
dancas drésticas (incluindo-se a Re-
volucgéo Verde), o seguro agricola, que
deveriaestar institucionalizado navida
do produtor assim como instrumen-
tos técnicos e comerciais como plan-
tio direto e venda futura, ainda susci-
ta discussdes primarias. E sabe-se
muito bem, um seguro agricola efici-
ente e amplo poria fim a muitas das
crises do campo. Afinal, a partir do
momento em que o produtor tiver ga-
rantias de safra e de preco, jamais se
endividara. Por conseqiiéncia, as atu-
aistratativas paraanegociacéo de qua-
se R$ 90 bilhdes em dividas agricolas
nunca aconteceriam. Bom para o pro-
dutor, bom para o pais.

Ser& que na edicdo numero 1.433
d’A Granja, de maio de 2068, portanto
dagui a 60 anos, o seguro agricola ain-
da estara em pauta? i




ANUNCIO



5,

ok
b

e T

REPORTAGEM DE CAPA

CONSCIEN

Harmonizar a producao rural com as exigéncias ambientais muitas vezes
e uma tarefa complexa em um pais grande como o Brasil. Entre o0s
produtores, a critica é clara e tem como alvo a legislacdo em vigor. O
conflito existe, mas as causas do meio ambiente séo urgentes e ditam que
e preciso trabalhar preservando os recursos naturais

questéo € ambiental e econbmi-

ca Se ndo houver a conserva-

¢80 dos recursos naturais, a pro-
ducao rural também sera prejudicada. O
agravamento dos problemas ambientais
easameagas do aguecimento global mos-
tram que éimpensavel gerar riquezassem
preservacdo. No Brasil, onde a natureza
e a producdo sdo igualmente exuberan-
tes, ha sérios desafios nessa area. O po-
tencial da agricultura e da pecuaria ex-
pande asfronteirasagricolaseaarmaam-
bientalistas. E ndo é tarefa fécil promo-
ver o desenvolvimento e garantir a pre-
servacdo. Entre os produtores, a opinido
€ quase sempre contraria a muitos pon-
tos da legislacdo em vigor no pais. O
conflito existe, as discussdes vao conti-
nuar, mas o certo € que ao agricultor cabe
trabal har pelasustentabilidade.

Denise Saueressig
denise@agranja.com

M uitas das polémicas nessetemasur-
gem da pouca informagao, acredita o
engenheiro florestal Laerte Scanavaca
Junior, pesgquisador da Embrapa Meio
Ambiente. “ Ainda falta visdo para mui-
tos produtores, que acham que vao sim-
plesmente perder determinadadreadasua
propriedade se mesma for conser-
vada. E preciso entender que uma érea
de floresta vai colaborar para melhorar
todo o sistema produtivo, inclusive gju-
dando a deter pragas e doengas’, argu-
menta.

Especialistaem Direito Ambiental, 0
advogado RicardoAlfonsintambém acha
gue o maior impasse reside na escassa
informacdo. Naopinido dele, muitos pro-
dutores ainda ndo tém nocéo de gestéo

ambiental. “A transformagdo para um
novo model o ocorrerapidamente no mun-
do, efdtao entendimento, basico até, ao
setor rural. Saimos da producdo a qual-
quer custo e entramos na produtividade
monitorada da ecoeficiéncia, sem que
houvesse tempo de adaptacdo dos siste-
mas produtivos a esta nova situagdo. E
necess&rio haver um processo informa-
tivo-educativo num primeiro momento,
nao pode ser na base do comando-con-
trole”, andisa

O produtor rural convive com uma
grande inseguranca juridica, na opinido
do deputado federal Homero Pereira(PR/
MT). “Houve alteracbes em muitas re-
grasrelacionadas ao meio ambiente eago-
ra precisamos de bom senso de todas as
partes pararesol vermos os problemas que
surgiramao longo dosanos’, salienta. Nas




TE E LEGAL

Ultimas décadas, cita o parlamentar, os
agricultores brasileiros gjudaram a pre-
servar pelo menos 48 milhdes de hecta
rescom os ganhosde produtividade. “Na
safra de 1976/1977, para cultivar soja,
milho, arroz, feij&o e algoddo, foram usa-
dos 31 milhdes de hectares e a producdo
alcancada foi de 46 milhdes de tonela-
das. Ja na safra 2006/2007, foram culti-
vados 41 milhdes de hectares e colhidas
132 milhdes de toneladas’, enumera.
Le rigida e questionada — A lei
ambiental brasileira é considerada por
muitos como uma das mais rigidas do
mundo. Em todo o pais, mais de 80%
das propriedades rurais tém algum tipo
de passivo ambiental quando confronta-
das com alei. “Nossa legidacdo segue
os padrbes mundiais. Concordo que ela
é rigida, mas também acho que esté cor-
reta e completa’, observa Laerte Junior,
da Embrapa. Para os produtores rurais,
um dos pontos mais questionados esta
relacionado as Areas de Preservagao Per-
manente (APPs) eaReserval egal (RL).
No Cadigo Florestal Brasileiro, institui-
do em 1965, esta determinado que toda
propriedade rural deve ter, no minimo,
20% de sua area coberta por florestas

ou outras formas de vegetagcdo nativa.
Em éareas localizadas na Amazonia Le-
gal, esse indice sobe para 80%. E para
propriedades em érea de cerrado dentro
daAmazbnia, avegetacdo nativatem que
ser de 35%.

“AsAPPs sdo areas destinadas a pro-
tecdo dosrecursos hidricosou &reascom
restricestopograficas ou edéficas. Acei-
tamos protegé-las, mas preconizamos
para€las préticas de manejo sustentéavel.
Ja as RLs sdo areas destinadas a recom-
posic¢éo dos biomas autdctones (nativo).
Penso que seria mais adequado o plane-
jamento das fazendas, segundo as clas-
ses de capacidade de uso, do que a utili-
zac8o do conceito dereservalegd”, apon-
ta o diretor do Departamento de Meio
Ambiente da Sociedade Rural Brasileira
(SRB), José Sampaio Goes. Para ele, a
legidac@o ambiental precisa acolher os
principios agrondmicos de producdo sus-
tentaveis. “Nos paises desenvolvidos, 0
ministério édaAgricultura, PescaeMeio
Ambiente. Aqui, esse trabal ho esta frag-
mentado”, completa.

Com umaopinido contundente, o pre-
sidente da Comiss&o Nacional de Meio
Ambiente da Confederacéo da Agricul-

turae Pecuariado Brasil (CNA), Assue-
ro Doca Veronez, classifica o Codigo
Florestal como inaplicavel. “O texto fi-
cou obsoleto, foi feito para um outro
Brasil, queaindanemtinhao seuinterior
desenvolvido. Desde a década de 60,
centenas de cidades surgiram e hoje vi-
vem do agronegécio”, relata.

A legislacéo deveriaser adaptadaaos
diferentes biomas que existem no pais,
naavaiacdo dodirigente. “ Oslimitesdes-
critos no Codigo Florestal foram estabe-
lecidos com critériosal eatérios, mashoje
podemos promover adaptacdes de acor-
do com a regido. Temos instrumentos e
conhecimentos paraisso”, sugere. O di-
rigente daCNA também achaque o pro-
dutor deve ser reconhecido por suas con-
tribuigdes ambientais por meio de com-
pensagtes financeiras. “O desenvolvi-
mento daagriculturaéumaconquistaim-
portantissima para o pais e deve ser pre-
servada. A populacdo vai aumentar em
trés bilhdes de pessoas até 2050 e 0 Bra
sil pode gjudar a alimentar o0 mundo”,
afirma. Veronez constata que o Brasil
acaba se col ocando em uma posi¢ao fra-
gilizada enquanto mantém seus conflitos
entre producéo e meio ambiente. “O in-
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REPORTAGEM DE CAPA

Questbesrelacionadas a
problemas ambientais

podem fragilizar
comercialmente o Brasil
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sucesso na condugdo do tema pode sig-
nificar, inclusive, aimposicédo de novas
barreiras comerciais’, constata.

Setor defende mudangas— Os par-
lamentares|igadosao agronegdcio preten-
dem promover ateracBesno Cadigo Flo-
restal. O senador Flexa Ribeiro (PMDB/
PA) éautor deum projeto delei (PL) que
defende a recomposicéo de areas degra
dadas na Amazbnia com espécies de va-
lor econémico, como as palmaceas, que
podem representar uma alternativa sus-
tentéavel com a producéo do biodiesdl.

NaCamarados Deputados, o PL pas-
sou por ateragdes que, no entanto, ndo
s8p ratificadas pelo senador. Entre asno-
vas proposi ¢Oes, esta a compensacdo de
reserva legal fora da bacia hidrografica
de origem. O deputado Homero Pereira
foi relator do PL 6.424/2005 na Comis-
s80 de Agricultura da Cémara e lembra
gue nem sempre os produtores tém con-
di¢des financeiras pararesolver 0 passi-
vo ambiental nasuapropriedade. Naopi-
nido do parlamentar, hadificuldadede se
aplicar asatuaisregras paraaregulariza-
¢d0 da area de RL em agumas regides.
“Nos Estados onde o0 processo de ocu-
pacao do solo sedeu muito antesdeexis-
tirem normas sobre APPs e RL, a situa
¢do dapreservacao ambiental é precéria.
Nesses casos somos favoraveis ao com-
puto das areas com vegetacdo nativanas
APPs no calculo da RL, desde que ndo
implique conversdo de novas areas para

0 uso alternativo do solo
e segjam observados al-
gunscritérios’, descreve.
Além de néo concor-
dar comaredacéo do Cé-
digo Florestal, Veronez,
da CNA, diz que os me-
canismos de cumprimento da lei tém
custos elevados e sdo de dificil execu-
¢&0. “Em éreas produtivas consolidadas,
uma reserva legal de 20% pode signifi-
car um mosaico de pequenos bosgues
com fung¢do ambiental duvidosa e com
impacto econdmico e socia significati-
vo”, esclarece. Com relacdo as APPs, 0
dirigente lembra que, em Estados como
Minas Gerais, 25% do café estd nessas
areas, assim como boa parte do cultivo
de arroz e magé no Sul do pais. O diri-
gente assegura que a consciéncia ambi-
ental do trabalhador rural evoluiu muito
nas Ultimas décadas. “N&o hd um cida
ddo que ndo tenha sido atingido por essa
questdo. E dém daimposicéo dalei edo
mercado, o produtor trabalhadiretamente
aterraetem o méximo interesse em pre-
servar seu patriménio. O problema sur-
ge quando as normas sdo incompativels
com 0 seu cumprimento”, enfatiza.
Entre osambientalistas, areagao éfor-
temente contréria as mudangas no Codi-
go Florestal. “N&o podemos aceitar a
ameaca de reducéo dos indices de reser-
valega e também avaliamos que as es-
pécies exdticas ndo cumprem totalmen-
te afuncéo ambiental”, considera Tatia-

nade Carvalho, dacampanhaAmazonia,
do Greenpeace.

Para Luis Laranja, coordenador do
programaAgriculturae Meio Ambiente,
da organizagdo ndo-governamental
(ONG) WWF Brasil, alel brasileiraéuma
das mais avancadas do mundo. “A lei é
severa sim, mas o tema ambiental deve
ser uma prioridade”, declara. Ele faz
guestdo de frisar que isso ndo significa
uma posi¢ao contréria a producdo agro-
pecuéria. “Pelo contrario. Achamos que
0 Brasil pode produzir muito mais, e o
desafio é justamente fazer isso cuidando
da natureza e obedecendo a lei. E essa
capacidade que precisamos mostrar para
0 mundo”, resume Laranja.

Divergénciasem pauta— Umadas
principais dificuldades dos produtores
rurais nos Ultimos anos esteve relacio-
nada ao posicionamento da ex-ministra
do Meio Ambiente, Marina Silva. Suas
decisdes foram consideradas excessiva-
mente restritivas pelo setor produtivo.
“Houve dificul dade de didlogo com o mi-
nistério, e a politica foi conduzida com
radicalismos e carga ideoldgica muito
forte”, exple Veronez.

Em meio a polémicas que envolve-
ram especia mente aAmazonia, Marina
pediu demissdo no més passado. E, mes-
mo tendo sofrido algumas derrotas poli-
ticas durante seu mandato, que iniciou
em 2003, a ex-ministra disse que tem
orgulho de uma das suas principais con-
quistas, que foi a diminuicdo do desma- ,.

Veronez,daCNA:
texto do Cédigo
Florestal ficou
obsoleto

a
Denise Saueressig
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MAIS QUE RECICLAGEM, UMA REFERENCIA

agronegocio nacional da bom exemplo no cumprimento da lei que regulamenta a destinacéo final das embalagens

de defensivos. Alias, o Brasil € referéncia mundial nesse trabalho, j& que esté na lideranca entre os paises que
contam com um sistema de recolhimento. Do total de defensivos comercializados no Brasil, em torno de 80% das
embalagens tém um retorno adequado, segundo o Instituto Nacional de Processamento de Embalagens Vazias (Inpev).
Na Austrélia e nos Estados Unidos, esse indice € de 50% e 20%, respectivamente.

Entre janeiro e abril deste ano, foram encaminhadas para reciclagem ou incineracéo 7.925 toneladas de embala-
gens, um crescimento de 24,6% em rel acdo ao mesmo periodo de 2007. Com a reciclagem desses materiais, so fabrica-
dos artigos como barricas de papelao, conduites, embal agem para 6leo |ubrificante e sacos plasticos para descarte de
lixo hospitalar. No total, existem 375 unidades de recebimento emtodo o pais. O sistema € um Sucesso porque conta com
0 comprometimento de toda a cadeia, conclui o diretor-presidente do Inpev, Jodo César Rando. “ Sao ac¢des conjuntas
dos agricultores, indUstria, canais de distribuicao, cooperativas e poder publico”, enaltece. O instituto representa os
fabricantes de defensivos agricolas e entrou em funcionamento em 2002. Hoje, sdo associadas 68 empresas e sete
entidades de classe do setor agricola.

ALei Federal 9.974/2000 e o Decreto Federal n° 4.074/2002 prevéem responsabilidades para cada um dos represen-
tantes da cadeia. A industria, por exemplo, € quem deve recolher as embalagens vazias devolvidas as unidades de
recebimento, dar uma destinacéo para esse material, seja reciclagem ou incineracéo, erealizar campanhas de orienta-

¢ao e conscientizacdo do produtor rural. Ao agricultor, cabe realizar a
» triplice lavagem das embal agens e entregéa-las nas unidades de recebi-
. mento até um ano depois da compra. !&‘
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tamento da Amazobnia, de 27 mil quil6- Mato Grosso sofre preconceito com a  quadrados. Ha d0|s anos, porém, 0 des
metros quadrados em 2004, para 11,2  questdo do desmatamento. Segundo ele, matamento esta abaixo de 3 mil quilé-
mil quildmetros quadrados no ano pas-  entre 1988 e 2008, os anos de 1990 a  metros quadrados, informou o governa
sado. 1992 foram os que registraram desma-  dor.

O sucessor de Marina Silva, o ex-se-  tamento superior a 6 mil quilémetros Parao deputado Homero Pereira, otipo
cretariodo Meio Ambientedo Rio de Ja- = oy
neiro, Carlos Minc, ja sabe dos desafios
guetem pelafrente. Antesmesmo de as-
sumir como ministro, o ambientalistaen-
saiou uma indisposi¢do com o governa-
dor do Mato Grosso, Blairo Maggi. “ Se
deixar, o governador planta soja até nos
Andes’, afirmou Minc. A fraseirritou o
governador, que divulgou uma nota ofi-
cial lamentando que a declaragdo néo

contribua com o debate da questdo am- Desmatamento na -
biental. Para 0 governador, tudo indica Amazoéniafoi de 11,2 mil s
que ha uma espécie de complé contra o quilémetros quadrados =
Estado que governa. Em recente encon- em 2007 2
tro com o ministro da Agricultura, Rei- e E
Ko}

nhold Stephanes, Maggi reiterou que o




de discurso adotado até agora pelo novo
ministro ndo gjuda para a busca de har-
monia e cria uma reagdo natural do setor
produtivo. “ Esperamos que €l e se recom-
ponha e que dialogue com os produtores
pela busca de pactos ambientais. Se Car-
los Minc mantiver a mesma politica da
ex-ministraMarinaSilva, estardfadado a0
insucesso”, prossegue o parlamentar.

Outras declaracdes de Minc também
chamaram atenco nas Ultimas semanas.
Ele defendeu a elaboracdo de umanova
lei delicenciamento ambiental parao Bra-
sil, “com exigéncias mai s rigorosas, mas
gue diminuam ao mesmo tempo a buro-
cracid’. Enquantofoi secretério do Meio
Ambiente do Rio de Janeiro, Minc redu-
zZiu pela metade o tempo de aprovacéo
de certificagbeselicengas no Estado. En-
tre as politicas defendidas pelo novo mi-
nistro esta a ampliacdo de éreas protegi-
dasno Brasil. Ele aindaanunciou ser fa
voravel acriagdo de umaGuardaNacio-
nal Ambiental para a defesa da Amaz6-
nia. A intencdo érecrutar policiaismilita
res em diferentes Estados.

Para preservar e cumprir alei —
Pelalocdlizacdo geograficaeo perfil agro-
pecuario, Mato Grosso esta no centro
das pressdes que cercam arelacdo entre
produtores e organismosambientais. Em
janeiro deste ano, o Instituto Nacional de
Pesquisas Espaciais (Inpe) divulgou in-
formagdes que colocou 19 municipios
do Estado entre os principais responsa
veis pelas novas areas de desmatamento
verificadasnaAmazonianos Ultimosme-

de 2007. O Govlerno do Estado con-

Em Lucasdo
RioVerde/MT,ameta é

regularizar 100% das
propriedades

I"v

®
Divulgagéo Pref. Lucas do Rio Verde

:
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testou os dados. No més passado, oito
propriedades do Mato Grosso que tive-
ram areas desmatadasilegal menteforam
embargadas pelo Governo estadual. Das
oito fazendas, quatro proprietérios séo
de Goiés e dois de S8o Paulo. As areas
embargadas correspondem a aproxima-
damente 15 mil hectares, e 0s proprieté
rios serdo multados em aproximadamente
R$ 4,5 milhGes.

No Estado, a Secretariado Meilo Am-
biente (Sema) mantém, em parceriacom
diversasingtituicdes, um Comité de Ges-
t& do Fogo para combater as queima:
das. Em 2007, foram registrados cerca
de 50 mil focos de incéndio em todo o
Estado, sendo que 30 mil ocorreram no
periodo proibitivo, quevai de 15 dejulho
a 30 de setembro. Fora deste periodo,
qualquer queimada em arearurd precisa
de autorizacdo do 6rgao ambientd. Para
guem redlizagqueimas sem autorizagdo do
6rgdo ambiental, a multa é de R$ 1 mil
por hectare. Se a queimada for praticada
em floresta, amulta é de R$ 1,5 mil por
hectare e o infrator ainda pode ser preso.

No municipio de Lucas do Rio Ver-
de/MT, que € um dos pdlos da producéo
agricolabrasileira, um programa preten-
de regularizar todas as propriedades ru-
rais de acordo com o Cédigo Florestal.
O Projeto Lucas do Rio Verde Lega foi
langcado em 2006 e as agles iniciaram
com 0 cadastramento de 100% das fa-
zendas locais. “Num primeiro momen-
to, precisdvamos saber exatamente qual
seria a nossa missao e fazer com que 0s
produtores enxergassem 0s Seus proble-

mas’, explica a secretd:
riadeAgriculturaeMeio
Ambientedo municipio,
Luciane Copetti. Nessa
etapa, foram contabiliza-
das670 propriedadesem
umaareade 363 mil hec-
tares. Dos 24 mil hectaresde APPsiden-
tificados no levantamento, 2.500 hecta
res estavam degradados. Esse nimero,
segundo a secretéria, acabou surpreen-
dendo positivamente os responsaveis
pelo projeto. “ Achdvamos que teriamos
um desafio maior pelafrente”, confessa
Luciane.

A partir da identificacdo do proble-
ma, € feito o isolamento da &rea e, pos-
teriormente, o plantio earecuperagdo das
APPs. A expectativa é que essas zonas
estejam todas repostas em um periodo
maximo detrésanos. A iniciativado pro-
grama € da prefeitura de Lucas do Rio
Verde e daorganizacdo ndo-governamen-
tal The Nature Conservancy (TNC), que
atuam em parceria com diversas insti-
tuicdes para colocar em préatica o traba
Iho. “Levamos as informacfes ambien-
tais aos produtores e contamos com a
participacao e consciénciadelesparadar
prosseguimento ao projeto”, completaa
secretéria.

Darci Eichelt € um dos agricultores
gue participam do Lucas do Rio Verde
Legal. Natural de Santa Rosa/RS, ele
conta que ha 22 anos, quando migrou
para 0 Mato Grosso, ndo sabia 0 que
podia ou n&do derrubar. “Com o tempo,
percebemos que adgua do rio estava di-
minuindo. Hoje, sabemos que é funda
mental cuidar das APPs e das nascen-
tes’, destaca. Eichelt cultivasojaemilho
em 2.700 hectares no municipio mato-
grossense. Ele diz que ja notou muitas
diferencas na propriedade desde que re-
solveu reflorestar as suas areas. “ Sabe-
mos que estamos fazendo a coisa certa.
Oinvestimento ndo foi alto eoretorno é
grande. Sentimos a natureza chegando
perto de nés’, descreve o produtor.

O relato de Eichelt € um exemplo de
gue faltou informagdo a muitos agricul-
tores que desbravaram novas fronteiras
econdmicas pelo Brasil. Outros, no en-
tanto, foram estimulados a derrubar flo-
restas em décadas passadas. Em 1970,
o Plano de Integracdo Naciona (PIN) ti-
nha como meta a colonizagdo da Ama-
zbnia e usava como lema “integrar para
nao entregar”. O PIN diziaolue cadaco-
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lonizador deveria desmatar 50% da sua
areaparaser considerado proprietario ofi-
cia daterra. Caso ndo cumprisse com a
determinaco, olocal eraconsideradoim-
produtivo e o produtor corria o risco de
perder a posse.

Lavoura maislimpa— Considera-
da atividade altamente poluidora por 6r-
gdos ambientais, a orizicultura irrigada
vem conqui stando etapasimportantes no
trabalho pela sustentabilidade. No Rio
Grande do Sul, Estado que responde por
60% da producéo nacional do gréo, tec-
nologiasde produgdo maislimpatém sido
freqlientes na lavoura.

Um dos exemplos é 0 uso da &gua.
Na década de 1970, eram utilizados 17
mil metros cuilbicos em um hectare para
um rendimento de 4 mil quilos de arroz.
Agora, sdo 12 mil metros cubicos de
agua por hectare para uma produtivida-
de de 6,9 mil quilos. Até 2015, ameta é
ampliar aproducéo para10 mil quilospor
hectare usando entre 8 mil e 9 mil me-
tros cubicos, enumera o presidente do
Instituto Rio-Grandensedo Arroz (Irga),
Mauricio Fischer. Segundo €ele, préticas
nocivas ao ambiente, como aqueimada
palha do arroz, vém sendo abolidas pe-
los produtores. “Hoje apalha é incorpo-
rada a propriedade, ajudando na prote-
¢d0 do solo”, atesta o dirigente.

Liderado pelo Irga, o projeto Produ-
¢do MaisLimpaintegraumasériedeagdes
do ProgramaArroz RS e tem como prin-
cipal objetivo reduzir os excessos do Ss
tema produtivo. Ha uma preocupacdo es-
pecial com os residuos e efluentes. “Nos

Ultimosanos, aatuacdo da
pesquisa, com a geracao
de cultivares mais resis-
tentes, gjudou muito a di-
minuir o uso de produtos
quimicos na lavoura. Ser
irrigante ndo significa ser
impactante”, enfoca Fis-
cher.

Dasmaisde9 mil pro-
priedades arrozeiras do
Rio Grande do Sul, cer-
ca de 95% tém licencia-
mento ambiental. O tra-
balho ficaacargo daFun-
dacdo Estadual de Prote-
¢do Ambiental (Fepam) e
das prefeituras, que séo
responsaveis pelas areas
com menos de 50 hecta-
res. Como 52% das pro-
priedades tém &reaigud
ou inferior a50 hectares,
0s processos de licenci-
amento sdo facilitados
por essa metodologia.

Para estimular os
agricultores no cumpri-
mento da legidacdo e na
preservacdo dos recursos
naturais, o Irga lancou
este ano 0 Selo de Res-
ponsabilidade Socioambiental. Os agri-
cultores podem solicitar o selo desde que
estgjam cumprindo com alegislagdo tra-
balhista, ambiental e fiscal. “Essa tam-
bém é uma forma de desencadear o pro-
cesso de rastreabilidade e certificagao.

Fischer,doIrga:
produtores de arroz
receberdo Selode
Responsabilidade
Socioambiental

Romulo Lubachesky/Irga

Produtor Darci Eichelt:
consciénciade que é
preciso preservar para
manter a producao

Quando dissermos ao consumidor que
todo o arroz galicho é produzido dentro
dalegidacdo ambiental seraum argumen-
to muito bom de mercado”, aega Fis-
cher. O selo tem validade anud e ains-
cricéo deve ser renovadaumavez ao ano.

Iniciativas unem produtores e am-
bientalistas— Elevar aprodutividadecom
técnicas mais sustentavels € uma forma
de aumentar a competitividade da produ-
¢ao rura e a0 mesmo tempo gjudar apre-
servar 0s recursos naturais, avaia Luis
Laranja, coordenador do programa Agri-
culturae Meio Ambiente, daONG WWF
Brasl. “Osindicesdanossapecuaria, com
média de uma cabeca de gado por hecta-
re, ainda s8o muito baixos. Se investir-
MOs mais em técnicas conservacionistas,
podemos ampliar a capacidade produtiva
daterraeimpedir aaberturade novasére-
as’, avdia A WWF defende a propaga:
¢80 de préaticas como o plantio direto, a
integracdo lavoura-pecudria, arotacdo de
culturas e os sistemas agroflorestais.

O programaAgriculturae Meio Am-
biente trabalha basicamente com proje-
tos e agles institucionais entre as cadel-
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QS PRODUTORES NAO TIVERAM TEMPO DE SE RECICLAR”

RicardoAlfonsin, advogado evice-presidentedo | ns-
tituto Brasileiro de Producéo Sustentavel e Direito Am-
biental (IBPS)

Qual é a sua avaliagdo sobre a legislagdo ambiental
brasileira? Ela estd de acordo com as nossas necessidades?
Alegislacdo ambiental no Brasil, como no resto do mun-
do, ainda é bastante nova. Possuimos|eisrelativasao meio
ambiente desde o Império, mas com foco voltado, basica-
mente, para o econdmico. Foi a partir da Lei 6.938/81,
que criou a Politica Nacional de Meio Ambiente, que pas-
sou a haver uma preocupacao efetiva com o tema. Hoje,
temos os principios da legislacdo ambiental inscul pidos
(inseridos) na Constituicdo Federal, o que é muito impor-
tante. Além disso, a partir da Lei 9.605/98, que criou as
sangoes penais e administrativas, tornou-se efetiva a nor-
ma, aplicando-se o principio do poluidor-pagador inde-
pendentemente de cul pa, 0 que certamente determinara uma
nova postura em relacdo ao meio ambiente.

Muitos produtores reclamam da demora para conse-
guir um licenciamento ambiental para projetos agrope-
cuarios. Na sua opiniéao, quais sao os principais desafios
nessa area?

As mudancas foram muito répidas. Nao so os produto-
res nao tiveramtempo de se reciclar, como também os agen-
tes econdmi cos e 0s Grgaos ambi entais nao conseguiramse
estruturar, nem para responder a demanda fiscalizadora,
nema preventiva. Estetemsido umdos grandes problemas
daslicencas ambientais. Muitas vezes projetos de alto inte-

resse econdmico e social ficam meses aguardando pelo érgao
ambiental para o inicio do processo de licenciamento, obri-
gando, em muitos casos, a desisténcia do empreendi mento ou
a tomada de medidas judiciais com o fim de obté-lo. Falta
também estrutura do 6rgéo licenciador.

Quais sdo as principais penalidades previstas para pro-
dutores que ndo cumprem as leis ambientais?

A responsabilizacdo pode se dar na esfera civel, adminis-
trativa e penal, umaindependente da outra. Ou sgja, o poluidor
pode ser responsavel nos trés niveis concomitantemente, po-
dendo ser condenado a reparar e/ou indenizar o dano causa-
do; a pagar multa de R$ 50 a R$ 50 milhdes, ou ainda ter a
perda ou suspensao de direitos, tais como: participar delicita-
coes, obter financiamentos oficiais, obter beneficios fiscais,
doacBese, por periodo de até dez anos, suspensao ou cassacao
da licenca de operacéo. Podem ocorrer penas restritivas ou
privativas (prisdo) de liberdade
dosadministradores ou dosres-
ponsaveis; penasde prestacéo de
servigos a comunidade, en-
treoutras. Osproblemascom
alel sdomuitos, masosmais
comuns ocorrem devido ao
uso de reserva legal e de éreas de pre-
servacao permanente, ma utilizagdo dos
recursos hidricos, contaminacéo do solo
edo lencol fredtico, assoreamento, tra-
tamento inadeguado das embalagens
dos agroquimicos, etc.

as da soja, pecuaria, milho e cana-de-
acucar. O objetivo é divulgar informa-
¢oes que gjudem a balizar politicas pu-
blicas e, a0 mesmo tempo, manter dialo-
gos com representantes do setor, desde
0S peguenos agricultores até as gigantes
exportadoras.

Com aintencdo de envolver toda a
cadeiaem agles contra o desmatamento,
foi criado em 2006 o Grupo de Trabaho
da Soja, que envolve organizagdes ndo-
governamentais (ONGs), a Associagdo
Brasileira das Industrias de Oleos Vege-
tais(Abiove) eaAssociacdo Naciona dos
Exportadores de Cereais (Anec). Juntas,
as duas respondem por mais de 90% da
sojacomercidizadapeoBrasil. Umacor-
do determinou que as tradings ndo po-
dem comprar aoleaginosaoriundadeére-
as desmatadas por um periodo de dois
anos, apartir dejulho de 2006. “ A inici-
ativasurgiu porque identificamosforne-
cedores ilegais ha Amaz0nia, inclusive
casos de trabalho escravo e de expulsdo
de peguenos agricultores’, contaTatiana

!

campanhaAmazonia, do Greenpeace.
Segundo ela, um dos principais resul-
tados do trabaho foi o monitoramento de
variaspropriedadesnaregio. “ Precisamos
de maior governanca na Amazonia e do
efetivo cadastramento elicenciamento das
aress. O Brasil tem um sistema avancgado
para registrar 0 desmatamento, mas que
ndo adiantara se ndo soubermos quem €0
proprietério da terrd’, argumenta. Tatiana
diz que ainda ha um longo caminho pela
frente, mas ja comemora aguns avancos.
O monitoramento feito este ano mostrou
que a safra 2008 ndo partiu de areas de
novos desmatamentos no bioma. Agora, a
negociacdo € pelacontinuidade do acordo.
“Nao temos como voltar atras nessa acao.
Seriaum retrocesso”, sintetiza. A represen-
tante do Greenpeace defende o aumento
de investimentos em tecnologia para a
sustentabilidade econdmicaeambiental na
Amazonia. “Podemos desenvolver muito
mais atividades como o extrativismo e o
ecoturismo, por exemplo”, sugere.
Informagtes divulgadas por diversas

mente 17% da floresta amazonica foi
destruida. Cercade 75% dasemissdesbra-
sleiras de gases do efeito estufa vem do
desmatamento e dasqueimadas, principal-
mente naAmazonia, colocando o Brasil no
posto de quarto maior poluidor do clima
no planeta. O ministro da Agricultura,
Reinhold Stephanes, frisa que o pais tem
90 milhdes de hectares para incorporar a
agricultura sem anecessidade de derrubar
nenhuma é&vore naAmazonia.

Paraconter o desmatamento com ori-
gem naatividaderural, entraraem vigor,
no dia 1° de julho, uma nova regra do
Conselho Monetério Naciona (CMN)
para a concessdo de crédito agricola aos
proprietarios rurais da regido amazoéni-
ca. Para acessar linhas de financiamen-
to, o produtor terd que provar aregulari-
dade ambiental da area e assinar um do-
cumento que ateste ndo haver embargo
ambiental nazonaem questdo. O propri-
etério também devera apresentar 0 nu-
mero do cadastro do imével no Instituto
Naciond de Colonizacdo eReformaAgra
ria (Incra). m

de Carvalho; engenheira agronoma da

ONGsindicam queaté 2006, aproximada-




AGRISHOW

BONS NEGOCIOS

A 152 edicao da Agrishow registrou negocios acima dos R$ 800 milhdes.
A feira apresentou as novas tecnologias da inddstria de maquinas e
pProvou gue o momento € positivo para o agronegocio nacional

Denise Saueressig
denise@agranja.com

uitos dizem que a Agrishow é

um termdémetro que indica

como andam o0s animos do
agronegocio brasileiro. Se isso € verda-
de, afeirade Ribeirdo Preto/SPtevetem-
peraturas atas, com o aguecimento dos
negécios entre produtores e fabricantes
de maquinas agricolas. A 15% edicdo da
Feira Internacional de Tecnologia Agri-
cola em Acdo foi redlizada entre 28 de
abril e 3demaio e contabilizou negécios
acima dos R$ 800 milhdes. Em 2007,
quando o setor ja mostrava sinais de re-
cuperacdo depois de dois anos seguidos
decrisefinanceira, aAgrishow registrou
negociacbesno vaor de R$ 710 milhdes.
Este ano, 140 mil visitantes passaram
pelo evento, que contou com a partici-
pacdo de 745 expositores.
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Na pauta de discussdes estiveram em
destaque os biocombustiveis e o cenario
da escassez de alimentos no mundo. A
retomada das compras pelos produtores
foi comemorada pel os representantes da
indUstria, que esperam um crescimento
em torno de 30% no mercado de trato-
res em 2008. Alguns gargal os, no entan-
to, preocupam o setor. Com o incremento
da demanda, muitos fornecedores ndo
tém dado conta de cumprir com as en-
tregas de itens como transmissoes, ei-
X0S, pneus e outros insumos. Nos es-
tandes dos fabricantes de méguinas agri-
colas, o movimento foi intenso e a atra-
¢do ficou por conta dos muitos lanca-
mentos que prometem tomar conta dos
campos brasileiros nas proximas safras.
A seguir, A Granjarelacionaagunsdes-
tagques dessa Agrishow.

AGCO — A fabricante dos produtos
Massey Ferguson levou paraafeirauma
série de inovagBes tecnoldgicas na sua
linha de equipamentos. Entre os desta-
gues da marca apresentados aos produ-
tores estdo os tratores MF 6360 e MF
6350 com 0s hovos motores Sisu em
operacOes para cana, e 0os modelos MF
680 HD e MF 283 com o Sistema de
Navegacao por Satélite Auto-Guide. En-
tre as vantagens do piloto automatico
estdo o menor consumo de combusti-
vel, aoperacdo a altas velocidades, are-
ducédo do cansaco do operador e amaior
utilizacgo em trabal hos noturnos. O sis-
tema ndo substitui 0 operador, que fica
livre para se concentrar em tarefas mais
importantes e reassume o volante para
realizar manobras e desvios. Atenta as
tendéncias do mercado, aMassey proje-
ta a entrada no mercado de colhedoras
de cana-de-agucar
nos préximos anos.
Segundo o diretor de
marketing daempre-
sa, Fabio Pil-

Denise Saueressig

Piltcher,da AGCO:
empresa pretende entrar =
no mercado de

colhedoras de cananas
proximas safras

tcher, amaquinaestaem
fase de desenvolvimento
e pode ser apresentada
aos clientes em 2010.
Agrale — A empre-
saaproveitou aAgrishow
parainiciar acomerciali-
zacdo dasualinhadelu-
brificantes Agralub, re-
sultado de uma parceria
com a Repsol YPF. Sdo
quatro tipos de lubrifi-
cantes; Agralub Motor, paraadltimage-
racdo de motores diesel pesados; Agra-
lub Transmissdo, paradiferencial e cam-
bio; Agralub Caixa de Cambio, de extre-
ma pressao, para caixas de cambio ou
caixas de direcdo mecénicas; e Agralub
Multifuncional TOU, paraméguinasagri-
colasemgeral. A montadoratambémle-
vou paraafeiratodaasualinhadetrato-
res. Um dos destaques ficou por conta
da modernizagdo da linha 5000, de po-
ténciaentre 75cv e 85cv. A principal ino-
vacdo é a transmissdo Side Shift, com
alavancade cambio nalateral. Em 2007,
aAgraeteve um faturamento de R$ 550
milhdes, incremento de 28% sobre 2006.
“Para 2008, a projecao € de crescimento
em torno de 15%", estima o gerente de
marketing daempresa, Pedro Soares. Ele
explica que o resultado s6 ndo sera mai-
or em fungdo das dificul dades encontra-
das com a cadeia de insumos.
Agritech — A fabricante de tratores
e microtratores Yanmar Agritech lancou
naferao trator compacto 1175, de 70cv
e 16 vavulas com super-reducdo, volta-
do especia mente paraa culturado café,
colheitade canaeoutrasaplicagdes que
necessitem de baixa velocidade. O
projeto do 1175 envolveu uminves-
timento de cerca de R$ 9,5 mi-
Ihes. Outranovidade é o nimero

Soares, daAgrale:
feiramarcou o inicio
dacomercializagdo

dos lubrificantes
Agralub
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demarchasdo equipamento, que aumen-
tou de 9 para 12, e com o super-redutor
passa a ter 24 opgdes de velocidades,
ampliando a adequacdo as necessidades
de servicos. Em 2003, a Agritech tinha
uma participacéo no mercado de 2,3%.
A marca encerrou 0 ano de 2007 com
uma participagao de 4,2% e, com o lan-
camento do 1175, a expectativa é alcan-
car 5% do mercado. Com relacdo a
Agrishow do ano passado, a empresa
acumulou crescimento de 50% nas ven-
dasredlizadas durante afeira.

Gerdau — Como ocorretradicional-
mente, a empresa langou naAgrishow o
Prémio Gerdau Melhores da Terra. Esta
€a262edicdo do prémio, que avaiatra-
balhos de fabricantes, estudantes, pro-
fissionaise empreendedoresindependen-
tes das ciéncias agrérias do Brasil, Ar-
gentina, Paraguai, Uruguai e Chile. Para
acategoriaDestaque, que avaliaosequi-
pamentos langados ha mais de um ano,
as inscricOes podem ser feitas até o dia
13 dejunho. Nacategoria Novidade, em
gue concorrem tecnol ogias apresentadas
ha, no maximo, um ano, o prazo final de
inscricdo é o dia 15 de agosto. A catego-
ria Pesguisae Desenvolvimento tem uma
novidade este ano. Também ser&o anali-
sados concorrentes que ndo estejam |i-
gados a universidades ou institutos de
pesquisa. Esses trabalhos serdo classifi-
cados narecém-criada categoria“ Inven-
tores’. As outras duas sdo “ Estudantes”
e“Profissionais’. Asinscricdes para es-
ses concorrentes vao até o dia 8 de agos-
to. Em 2007, o prémio teve 600 inscri-
tos.
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Jacto — A empresa que esta com-
pletando 60 anos de histéria langou na
Agrishow a K5000, a primeira colhedo-
rade laranjatotalmente desenvolvidano
Brasil e especifica para as caracteristi-
cas dos pomares nacionais, que tém es-
pacamentos reduzidos. “O agricultor
busca agilidade eflexibilidade com aco-
Iheitamecanizada’, destacao gerentede
produto da Jacto, Walmi Martin. Segun-
do ele, amagquinafoi projetada paratra-
balhar em desniveis de até 15%. Para
minimizar os riscos de danos aos frutos,
foi desenvolvido um sistema que movi-
menta a copa da planta em sentido verti-
cal. O equipamento demandou 10 anos
de pesquisas e investimentos de US$ 3
milhdes. A méguina sera produzida sob
encomenda e, em 2009, deve ser res-
ponsavel por 3% do faturamento da Jac-
to. No ano passado, a indUstria faturou
R$ 500 milhGes, nimero que deve ser
incrementado em cercade 20% em 2008,
informa o diretor-presidente da empre-
sa, Martin Mundstock. Ele conta que a
Jacto também esta trabalhando no pro-
jeto de uma colhedora de azeitona.

John Deere — A montadora que
acabou de inaugurar sua fébrica em
Montenegro/RS, levou para a feira no-
Vos tratores e uma nova colheitadeira
com tecnologia STS. O trator 8230 tem
motor de 248cv e transmissdo Auto Po-
werShift, com um dispositivo que sele-
cionaautomaticamente afaixamaiseco-

Linha Algodao

Tecnologia
na colheita
e transporte
de algodio

NOVA ORGANIZACAO
PARA ANTIGOS PROBLEMAS

Agrishow deste ano inovou na administracdo. A feira teve sua operagao, promo-

¢ao, comercializagdo, organizacao e montagemfeitas pela Reed Exhibitions Alcan-
tara Machado — resultado da joint venture entre a Reed Exhibitions e a Alcantara Ma-
chado Feiras de Negocios. Segundo o diretor da feira, José Danghes, foramrealizadas
melhorias, como a pavimentacdo de ruas para a reducdo da poeira, a abertura de um
NovVo Pogo artesiano e o aumento do estacionamento, que totalizou 13,5 mil vagas. Ele
ainda destaca a melhor distribuicéo da agua, a criagao de mais restaurantes, 0 maior
investimento em seguranca, a ampliacdo dos banheiros e o reforco dos servicos de
limpeza.

Na pratica, entretanto, essas modificagdes pouco foram notadas pelos expositores.
“Né&o houve nenhuma mudanca perceptivel. A organizacdo da feira continua pecando
muito pela estrutura para visitantes e expositores. | sto acontece tanto na area de exposi-
¢80 edtética como na drea dindmica’ , avalia o gerente de comunicagoes da CNH Latin
America, Gustavo Cesério.

Considerada essencial na estratégia de mercado e de marketing para os fabricantes
deméquinas, afeira éa maisimportante dentro do calendario de exposi ¢des do agrone-
gocio no Brasil e exige gastos altos para participacdo. “ A Agrishow € a exposicio que
demanda mai's investimentos. |sso se da principalmente devido aos servigos de suporte,
como a estrutura hoteleira, que é insuficiente para absorver adequadamente afeira. O
resultado é um aumento especulativo das tarifas. SO para dar uma idéa, as tarifas
durante a Agrishow mais do que dobram, além de vincular a compra das diariasa um
pacote que engloba todo o periodo” , relata Cesario.

O gerente de vendas da John Deere, Paulo Kowalski, tem 0 mesmo pensamento e
lamenta esse tipo de problema, ja que a feira € um momento especial paraaindistria se
aproximar deseusclientes. “ O produtor chega no estande e pergunta o quetemde novo.
Temgentedo Brasil todo visitando a Agrishow, que, para nés, representa umimportante
reforgo da marca no mercado” , frisa.
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Kowalski, daJohn Deere:
momento de
apresentar maquinas
comtecnologia

avancadaparao
produtor

ndmica para a operacao que estiver sen-
do executada. A outranovidade dalinha
detratores é a versdo Classic dos mode-
los 6415, de 106¢v, e 6615, de 121cv. A
novaversao promete uma especificagdo
simplificada. A colheitadeira9570 STSé
anovaopgdo damarcacom atecnologia
do Super Rator. As operacdes de trilha,
separacao elimpezadanovacol heitade -
rasdo realizadas em um dnico rotor. “As
vantagens sd0 mais rapidez na colheita
com menor indice de perdas e uma mai-
or qualidade nos graos’, salienta o ge-
rente de vendas da John Deere, Paulo
Kowaski.

Montana -— A indulstria mostrou
aos produtores 0 que promete ser agran-
de novidade da lavoura de algod&o nas

Feij6,daNewHolland:
montadora comemora
altasignificativa

nasvendas no
primeiro trimestre

proximas safras. A Cotton Blue
€ aprimeira colhedora daplu-
ma fabricada no Brasil. A no-
vidade promete facilitar o tra-
., baho dos cotonicultores, que
L0 poderéo contar, a partir de
agora, com as vantagens de
% um produto nacional, como a
& maior facilidade de acesso a
financiamentos, maior rapidez na repo-
sicdo de pegas e assisténcia técnica lo-
cal. A plantaindustrial da Montana em
Sa0 José dos Pinhais/PR é aterceirano
mundo todo (as outras duas ficam nos
Estados Unidos) e exigiu investimentos
de R$ 10 milhdes, sendo 50% nafase de
projeto e execucdo e o restante na im-
plantagdo dalinha. A Cotton Bluejaesta
pronta ha um ano e desde entéo foram
realizados testes de campo, no Mato
Grosso, sob condigdes extremas, com
resultados bem acima dos esperados.
New Holland — Ribeirdo Preto é 0
centro da producdo canavieirado pais, e
a New Holland aproveitou a Agrishow
justamente para focar seus investimen-
tos nesse mercado. Na feira, a monta-
dora lancou quatro novos tratores da li-
nhaTM (TM7010, TM7020, TM7030 e
TM7040) e trés novos da linha TS
(TS6000, TS6020 e TS6040). As mé&
guinas prometem robustez e alto desem-
penho, caracteristicas necessarias para
o trabalho com a cana
de-aclcar. O diretor co-
mercial da empresa,
Luiz Feij6, observa que
aAgrishow é umafeira
clinica, que acontece na
época em gue o produ-
tor esta tomando as de-
cisfes para a proxima
safra. Ele lembra que,

Marsili,da Valtra:
investimento na
pesquisacom biodiesel é
umdos focos da
industria

embora o mercado ainda esteja distante
dos nimeros de 2003 e 2004, a retoma-
da de investimentos no setor é evidente.
Em relagdio a0 mesmo periodo do ano
passado, amarcacontabilizou crescimen-
to em torno de 60% nas vendas de trato-
res e de 140% nacomercializacao de co-
Iheitadeiras no primeiro trimestre de
2008.

Valtra— O diretor de marketing da
empresa, Leandro Marsili, fez uma ava-
liagdo positivadaAgrishow. Segundo ele,
houve um incremento de 23% no movi-
mento em comparacao com a edicdo de
2007. “Vivemos um cenario positivo
principalmente entre os produtores de
gréos e de café”, analisa. Durante afei-
ra, aValtra apresentou as melhorias rea-
lizadas no modelo 2008 da LinhaBL, a
novalinhade semeadoras e o sistemade
direcdo automatica. Pioneiranapesquisa
e desenvolvimento do uso de biodiesel
em tratores, aempresajaliberou oficial-
mente 0 uso de B20 em suas maquinas,
com garantiade fabrica. O préximo pas-
so éliberar o0 uso do B100. “Nao conse-
guimos enxergar 0 mundo nos préximos
anos sem o hiodiesel, e acreditamos que
o Brasil foi avo de opinidesequivocadas
sobrearelagdo da producdo dos biocom-
bustiveisedosaimentos’, assinalaMar-
sili. A Valtra, que recentemente entrou no
mercado de col heitadeiras, também quer
fazer parte do segmento de colhedoras
de cana. Hoje, 0 segmento sucroal coo-
leiro é responsavel por 45% das vendas
daempresa. =

A reporter Denise Saueressig esteve na
Agrishow integrando um pool de jornalistas a
convite das empresas AGCO, Agrale, Cummins,
Ford, Gerdau, Jacto, John Deere, Michelin,
Multiplus, New Holland, Toyota, Valtra e ZF.
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AGRICULTURA DE PRECISAO

TENDENCIAS AP

A Agricultura de Preciséo € uma tecnologia
recente nas lavouras brasileiras se comparada
as demais. Por vezes seus custos e exigéncias de
conhecimentos espantam o produtor.

Mas o que esperar do futuro desta tecnologia
tao relevante para reduzir custos e ampliar a
produtividade das lavouras?

UMA DECADA
DE BRASIL

Fabio Baio

Professor adjunto de Mecanizagéo
Agricola e Especialista em Agricultura
de Precisdo da Universidade Federal do
Mato Grosso do Sul
fabiobaio@nin.ufms.br

p6s pouco mais de uma década
no Brasil, a agricultura de preci-
sd0 (AP) ainda € muito recente
gquando comparada a outras tecnologias
agricolas, como a popularizacédo de de-
fensivos agricolas ou adubos quimicos.
Todavia, outras tecnologias agricolas no
Pais foram adotadas pelos agricultores
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muito mais rapidamente do que a AP,
Como 0 uso recente de pontas de pulve-
rizacéo de duplo leque para a aplicacéo
contra ferrugem da soja. Muito prova-
velmente, este cenario é devido ao fato
da AP ser multidisciplinar, ou envolver
vérias areas do conhecimento agricola
gue devem andar juntas para 0 desen-
volvimento da tecnologia. Assim como
também o agricultor ainda sente que o
custo de aquisi¢cdo dos equipamentos e
MaquiNarios necessarios é mais elevado
do que aqueles para a aplicacéo conven-
ciona (conceito damesmataxaem area
total, ou que os campos sdo homogéne-

0s). O presente texto ndo trata dos con-
ceitosjaextensvamentediscutidosdaAP,
mas de umareflex&o atual sobre o tema.

No Brasil, pouco antes da populari-
zacdo da AP, houve a popularizagéo dos
sistemas de direcionamento via satélite
manual no inicio dadécadade 1990, ini-
cialmente paraaplicacfes aéreas somen-
te, mas que logo foram adaptadas para
asaplicagdesterrestres por voltade 1996.
Em meados de 1997, as multinacionais
produtoras de méaguinas agricolas resol-
veram investir pesado na tecnologia de
AP e trouxeram para o Brasil diversas
novidades em feiras agricolas nacionais,
principalmente aquel asligadas ao mape-
amento de produtividade das culturas, os
chamados monitoresdecolheita. Naguele
ano também houve grande euforia no
campo sobreatecnologiae muito se pro-
meteu aos agricultores, sendo vendida
como a chave de todos os problemas.
Uma venda muitas vezes errbnea por
despreparo de alguns envolvidos com a
tecnologia. Entretanto, o chamado ciclo
da AP (coleta de dados, tratamento de
informacdes e aplicacao) ndo se comple-
tava como um todo, levando a AP mui-
tas vezes ao descrédito.

Este fato, aliado a baixa cotacdo das
commodities em 1999, esfriou 0 merca
do deAPno Brasil e, por conseguinte, a
adocdo da tecnologia. Em meados de
2000 novos equipamentos foram trazi-
dos ao Brasil, como os sistemas para
aplicacdo |ocalizadade defensivos e equi-
pamentos automatizados para amostra-
gem de solo. Entre 2001 e 2002, varias
empresas de consultoriadedicadas aAP
surgiram no mercado, principalmente li-
gadasaatividades de mapeamento defer-
tilidade do solo e aaplicagdo de adubos e
corretivos em razdes diferenciadas, uma
tecnologiaque deu muito
certo e que hoje é uma
das mais aplicadas em
todo o Brasil.

Neste periodo, tam-
bém, empresas de GPS
desenvolveram osalgorit-

Segundo Baio, em meados de
2000 novos equipamentos =
foram trazidos ao Brasil, como ¢
ossistemas paraaplicacdo
localizada de defensivos e -
equipamentos automatizados , = -

paraamostragem de solo

mos de correcdo para 0 erro GPS, um
grande passo para a popul arizacao desta
ferramenta, substituindo quase que por
completo os sistemas de demarcagéo por
espuma em pulverizagdo com autopro-
pelidos. Entre 2002 e 2003 foram trazi-
dos para 0 Brasil 0s primeiros sistemas
de autodirecionamento (pil oto autométi-
€0), possibilitando o plantio mecanizado
com GPS. No inicio desta década tam-
bém surgiram empresas prestadoras de
servico de sensoriamento remoto, ferra-
menta fundamental em levantamento de
informagdes em &reas extensivas.

GPS, Glonass e Galileo — A agri-
cultura de precisdo no Brasil e no mun-
do somente foi difundida com grande
rapidez efacilidade devido apopulariza-
¢do do uso civil do Sistema de Posicio-
namento Global (GPS). Até entdo, mui-
tos pesqguisadores ja sabiam davariabili-
dade espacial de diversos atributos que
interferem na produtividade de umacul-
tura, contudo ndo havia formas viaveis
comercialmente de posicionamento des-
tes atributos. Ent&o veio o GPS, popula
rizado mundia mente nadécadade 1990,
e junto desta popul arizagéo as pesquisas
com APforam intensificadas. Tanto que
ainda hoje muitos confundem o uso do
GPS, e principalmente com o uso desis-
temasdedirecionamento viasatélite (bar-
radeluz), comaAP. O GPS éum meio,
uma ferramenta, somente um sistema
auxiliar queiradizer aoutro equipamen-
to ou softwarequal éalocalizacdo dam&
guina no campo.

NaA P desgjamos um posi cionamen-
to acurado, com erros minimizados, pois
aquele atributo a ser mapeado ou a apli-
cacdo localizada deve ser redizada nos
locais corretos. Paratanto, necessitamos
da correcdo do erro GPS. Esta correcéo
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AGRICULTURA DE PRECISAO

Em 1997, as multinacionais de maquinas

resolveram investir pesado na tecnologia
de AP e trouxeram para o Brasil diversas
novidades, principalmente as ligadas ao

mapeamento de produtividade das
culturas

pode ser realizada por diversas formas:
por emulac&o da correcdo com o uso de
algoritmos mateméticos, por corregdo via
satélite ou mesmo por corregdo de uma
base estacionéria, popularizada por base
Real Time Kinematics (RTK). O impor-
tante é saber que para cada aplicacdo na
AP, um tipo de correcdo é mais adequa-
do que outro.

A navegacdo viasatélite por sistemas
de direcionamento manual, por exem-
plo, pode utilizar algoritmos de corre-
¢a0 sem problemas, todavia, é desgja
vel que sistemas de direcionamento au-
tomatizados (pil otos automaticos) utili-
zem correcdo RTK, fundamental se a
operagdo for de plantio mecanizado.
AplicagOes localizadas de defensivos,
mapeamentos diversos (solos, fertilida-
de, pragas, plantas daninhas), georre-
ferenciamento de atributos que seréo
utilizados nos anos seguintes ndo devem
utilizar corre¢do por agoritmo. Prefe-
rencialmente devem ser utilizadas cor-
regdes DGPS, que pode ser via satélite,
por bases publicas (marinha, coopera-
tivas, waas, etc.) ou por bases estacio-
narias privadas.

Atualmente estamos passando por
uma fase transitéria do uso do GPS,
onde diversos aparel hos receptores GPS
também estéo sendo desenvolvidos para
receberem também (em adicional) o si-
nal dos satélites do sistemarusso de po-
sicionamento, chamado de Glonass.
Assim, 0s receptores capazes de rece-
ber sinais dos dois sistemas sdo mais
acurados do que os mais simples, uma
vez que é possivel ao receptor GPS es-
colher os satélites melhor posicionados
no espaco. Contudo, uma observacao:
tanto o sistemados EUA (GPS) quando
0 da Russia (Glonass) sdo mantidos e
controlados por 6rgaos militares destes
paises.

Embora muito pouco provavel (de-
vido ao fato dapossibilidade deinjirias
econdmicas em ambos 0s paises e aos
Seus préprios usuarios) os mantenedo-
res podem degradar o sinal dos satéli-
tes, significando que (por razdes milita-
res) o sina pode ser comprometido, e
conseguientemente a acurécia no posi-
cionamento, afetando os usuérios civis
em todo o mundo. Dai vem o grande
anseio pelo sistema civil de posiciona-
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mento global europeu, chamado de Ga-
lileo, que ira operar de forma indepen-
dente ao sistema GPS, como também
complementar, se o0 usuério desgjar.

M apeamentos de campo— O con-
ceito do mapeamento de atributos dein-
teresse estd muito difundido dentro da
AP, ciclo este muitas vezesiniciado por
umafaseinicial de coleta de dados, ge-
ralmente um mapeamento. O processo
de mapeamento consiste em aliar uma
determinada informacéo (fertilidade,
praga, plantadaninha, produtividade) a
sua posicao no campo, gerando-se um
mapa. Certamente, 0 mapeamento de
fertilidade do solo e daprodutividade da
cultura sdo os dois tipos de mapas mais
praticados hoje pel os agricultores e con-
sultores.

O mapeamento dafertilidade do solo
jaestamuito bem embasado tecnicamen-
te e muitos agricultores ja estdo colhen-
do os frutos de sua aplicagéo pela dimi-
nuicdo do uso de insumos. Ainda resta
um certo desenvol vimento teérico no que
diz respeito a0 nimero de amostras de
solo por hectare para se gerar um mapa
representativo de um atributo. Estudo
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este conduzido por especiaistas de fer-
tilidade do sol o e geoestatisticos, masque
ndo estd comprometendo de maneira
nenhuma a aplicagdo atual destes mapas
na préatica. Contudo, ainda falta muito a
ser feito no campo da pesquisa ho que
diz respeito a0 mapeamento de outros
atributos ligados a fisiologia da planta,
plantas daninhas e pragas.

E este serd o grande avancgo tecno-
l6gico que ocorrerd no campo da AP
neste futuro préximo, pois 0s equipa-
mentos para a aplicacéo localizada de
defensivos ja estdo desenvolvidos des-
de o final da década de 1990, esperan-
do somente o desenvolvimento por
completo desta etapa do ciclo. O mape-
amento da produtividade por sensores
instalados nas colhedoras também esta
em pleno uso por muitos agricultores.
Varios usuarios ja possuem um banco
de dados considerdvel, acumulado ao
longo devérias safras e alguns destesja
estao sendo levados a evoluir parauma
préxima etapa do ciclo, o daidentifica
¢80 de zonas de manejo.

Aplicacdo localizada de insumos
— Hadois conceitos béasicos paraaapli-
cacdo localizada deinsumos: por mape-
amento do atributo de interesse e pelo
conceito daaplicagcdo emtempo real pelo
uso de sensores. E na etapa da aplica-
¢do localizada que aAP fecha o seu ci-
clo por completo, pois € onde o agri-
cultor pode desfrutar da reducédo do uso
de insumos ou da otimizagdo na aplica-
¢a0 dos mesmos. Analisando a situagéo
atual do uso desta pratica pelo conceito
do mapeamento, e concordando com o
discorrido anteriormente, os equipamen-
tos estdo prontos.

A aplicacdo localizada defertilizan-
tes e corretivos estd em pleno uso. To-
davia, aindaresta um certo desenvolvi-
mento tecnol6gico das técnicas para o
mapeamento de outros atributosem &re-
as extensivas e comerciais brasileiras,
de umaforma econdmica e prética, po-
dendo ser reproduzida pelos agriculto-
res. Estando é umasituacéo localizada,
mas um impasse mundial. Diversos pes-
guisadores de centros de pesquisa em
todo o mundo trabalham nesta tarefa
(principa mente plantas daninhas). Ja é
possivel na pratica, por exemplo, ma
pear o indice de vegetacdo de uma érea
cultivada com algodéo e aplicar regula-
dor de crescimento com dosagens di-

ferenciadas de acordo com o indice &

mapeado.

Ainda sdo necessérios consultores
paraintermediar este mapeamento e ge-
racdo dos mapas de prescricdo para 0s
agricultores. Entretanto, em um futuro
proximo serdo utilizados muito maissen-
sores e aplicadores em tempo real do
gue o conceito do mapeamento em cam-
po. Esta prética ja é possivel comerci-
almente hoje com o uso de sensores
parao controle de plantas daninhas, pela
diferencade cor entre 0 solo e avegeta-
¢do, possibilitando a pulverizagdo so-
mente nos locais onde as daninhas es-
t8o presentes. Mas outros sensores ja
estdo em pleno desenvolvimento, para
mapear em tempo real diversos atribu-
tos e até mesmo alguns atributos do
solo. Em breve estes sensores estaréo

O mapeamento dafertilidade do
solo jaestd muito bem embasado
tecnicamente e muitos
agricultores jaestédo colhendo os
frutos de sua aplicacdo pela
diminui¢do do uso de insumos

disponiveis comercialmente.

Papel do sensoriamento remoto
— O sensoriamento remoto, seja ele
orbital ou por plataforma aérea, possui
um papel fundamental e ainda pouco ex-
plorado no desenvolvimento da AP no
Brasil e no mundo. Com imagens de
satélites e/ou fotografias aéreas é pos-
sivel a localizagdo dos alvos em uma
&rea muito mais extensa e em menor
tempo do que a coleta destainformagao
em campo. Qualquer técnica de agri-
cultura de precisdo somente terd éxito
se for aplicavel em extensas areas. O
papel do sensoriamento remoto sera
auxiliar cadavez mais nestatarefa. To-
davia, esta € uma técnica que embora
tenha um amplo retorno financeiro, ne-
cessita de um auxilio de profissionais
especializados para a coleta e tratamen-
to das informagBes. O agricultor irdre-
ceber 0 mapajatratado e pronto para o
usO em equi pamentos para a aplicacdo
localizada. s
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Ramon Costa Alvarenga
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iniciativas ja apontam que € possivel conciliar no mesmo espaco graos,
bois e arvores. Um projeto da Votorantim Metais no noroeste de Minas

monocultura da soja nos Esta-

dos da Regido Sul nos anos 1970

eacriagdo extensva quase exclu-
sivade gado zebuino em fazendas do Bra-
sl Centra nos anos 1990 sfo fatos deti-
nados afigurar na Histéria da agropecua
riabrasileira. Emergiu nesteséculoumsis-
tema produtivo em que arvores, culturas
agricolas e animais podem conviver em
uma mesma &rea com o objetivo de me-
Ihorar a0 méximo o uso do solo, assegurar
0 retorno econdmico do produtor e garan-
tir asustentabilidade do S stemaprodutivo.

Gerais € um bom exemplo

Luiz Slva

Ou sgg, trata-se da propaada trilogia que
pode ser economicamente vidvel, socia-
mente justa e ecologicamente correta. A
gpostasurgiu em agumasunidadesdaEm-
brapa e ja esta disseminada em espacos
mantidos por produtores e por grupos pri-
vados, com bons resultados ja colhidos.
Segundo o pesquisador Vanderley Por-
firio daSilva, daEmbrapaFlorestas, aim-
plementacdo do Sstemal ntegragéo L avou-
ra-Pecuéria-Florestas (ILPF) junta, em
determinadas Situagtes, ostrés complexos
produtivos de maior importanciano agro-

negocio nacional: soja (25,78%); carne
(15,79%) e produtos florestais (17,17%).
O expecidista sdienta que o setor de base
florestal, apesar de ndo ter a devida evi-
déncia nos nlmeros do agronegdcio, re-
presenta 17% do agronegdcio brasileiro e
5% do PIB nacional (R$ 25,9 bilhdes),
contribui com maisde US$4,1 bilhesdas
exportagdes (8%), gerando cerca de 1,6
milh&o de empregos diretos, 5,6 milhdes
de empregos indiretos e uma arrecadacdo
de R$ 3 hilhdes em impostos a cada ano.
Na verdade, foi o dinamismo e aca
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racteristicadeexploracdointensvadossis
temas de integraco lavoura-pecudria que
possibilitaram aincluso demaisum com-
ponentenaatividade: asivicultura. Defen-
dida por pesquisadores e entusiastas que
comprovaram na pratica as vantagens da
sinergia entre a consorciagdo de culturas
agricolas e pastagens, 0s sstemas mistos
deexploracdo queincluem espéciesflores-
tais—em especia o eucadipto — permitem
gue 0 solo sgaexplorado de formavanta:
josa, otimizando seu potencid produtivo,
com retorno econdmico mais eficiente.
Para 0 pesquisador Ramon Cogta Al-
varenga, coordenador do Programa de
Transferéncia de Tecnologia para Integra
¢80 Lavoura-Pecuéria (Protilp) daEmbra-
paMilho e Sorgo, atrilogiapermite o con-

Ramon Costa Alvarenga

sorcio entre a producéo de culturas agri-
colas, o reflorestamento de &reas com es-
péciesnativaseavendade madeiracertifi-
cada proveniente de espécies comerciais.
Pesquisadores da Embrapa tém divulgado
0 hovo sistema de producdo com o objeti-
Vo de estimular o plantio de espécies flo-
restais especiadmente em regides com a-
tos indices de desmatamento, areas de
gueimadaseexploracdoirraciond do solo,
como o Cerrado.

Com baseem experiénciasdesenvolvi-
das pela Embrapa nos Ultimos anos, Alva
renga assegura que o Sstema garante ga
nhos de produtividade para o produtor de
leite, poisalavouraintegrada*“enche o co-
cho das vacas’. No caso do gado de cor-
te, é possivel preparar, com as pastagens
integradas, um anima para o abate, com
médiade 15 arrobas apbs 24 ou 30 messs,
enquanto no sistema convenciona sio ne-
cessios mais de 40 meses. “O sdto de
producdo de trés para 15 arrobas por ano
de carne é consideravel, e nos programas
de pecudrialeteiraintegrada dagricultura
eslvicultura, aproducéo de pastagens pode
garantir 2 mil litros ou mais por hectare/
ano contra 500 litros no sistema convenci-
onal de criagdo”, compara.

O pesquisador destaca a importancia
do sstemadeintegracdo como garantiade
producdo ininterrupta de dimento para os
animais. “ Pode-se plantar milho ou sorgo
integrado com pastagens para vencer in-
clusive o periodo seco, considerado o gar-
gao do produtor”, acrescenta. Além dis-
S0, segundo ee, o sistemapossibilitaafor-
macao de pastagens de qudidade, que be-
neficiam osanimais com aptidéo parapro-
duzir carne.

Deacordo com Alvarenga, aexperién-

Segundo Alvarenga, a
i trilogiapermite o consorcio
¢ entreaproducdode culturas,
oreflorestamento com
| espécies nativaseavendade
| madeira certificada

ciade preservacao daaguae do solo € po-
stivanasareasdeintegracéo inclusivenos
periodos secos, por causa da proliferacéo
de raizes das pastagens que buscam umi-
dade até dois metros abaixo do solo, entre
outros fatores. “O Sstema zera a perda de
agua em solos agricolas e guda a regular
oscursosde agua’, explica. A possibilida
de de geracdo de rendacom aproducao de
madeira também serve de estimulo para
produtores e grupos empresariais interes-
sados em desenvolver o sistema de inte-
gracéolavoura-pecudria-sivicultura

Pioneirismo — Foi 0 que aconteceu
no noroeste de Minas Gerais. Noinicio da
década de 1980, o gerente-geral da Socie-
dade de Reflorestamento Rio Escuro, Lu-
ciano Lage de Magahées, observou pro-
dutividadesdevadasem &voresisoladase
em espacamentos amplos. O dirigente da
empresa, transformada hoje na unidade
Aco-Floresta daVotorantim Metais, revo-
lucionou 0o manejo floresta brasileiro pro-
pondo o que se chamou na época de “es-
pacamento dindmico”.

“Este termo € o0 arranjo 6timo, neces-
sai0 a méxima expressio produtiva flo-
restal, para o fim que se desga produzir
madeira. Ou sgja, seafindidade daflores-
tafor variavel, o arranjo (espacamento) en-
tre as mudas também deve variar”, desta-
caMagdhées. Ele explicaque, naépoca—
e atua mente ainda — perdurava em agu-
mas regifdes o espacamento fixo em 3 x 2
metros e 3 x 3 metros paratoda e qual quer
findidade, o quedificultavaouinviabiliza:
vaaimplantacdo dos sstemas agroflores-
tais.

Com a adogo do “espacamento diné
mico” — e especificamente para projetos
de producéo de toras, madeira para trata:
mento e para energia - foram propostos
espacamentos que variavam de 9,5 metros
a 10 metros entre linhas e 3 metros a 4
metros entre plantas. “lsso permitiu que
se desenvolvesse na época os sistemas
agroflorestals, que muitos pesguisadores
tentavam e ndo conseguiam, por adotarem
espacamentos extremamente adensados
que, dém de instadlarem uma competicdo
extremaergpida(doisatrésanos) entreas
proprias plantas de eucdipto, impediam a
convivéncia produtiva
Com outras espécies’,
explica o engenheiro
florestal Raul César
Nogueira Mdlido, co-
ordenador deapoioflo-
restal e pecudria do
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grupo. Osprimeirosresultadosderam bons
resultados nas produges demadeira, car-
ne e gréos, maximizando, assim, a renta-
bilidade em umamesma unidade de &rea.

Hoje, aUnidadeAco-Floresta daVoto-
rantim Metais possui em trés municipios
deMinasGerais—Vazante, Paracatu e Jodo
Pinheiro — mais de 51 mil hectares de eu-
cdiptosparaaproducdo deferro-gusa. Em
sua propriedade localizadaem Vazante, os
primeirostrabalhos de integracéo lavoura
pecuariafloresta tiveram inicio ainda no
find dadécadade 1980. Segundo Médlido,
aprincipal virtudedo sstemaéaproducdo
demadeiraaum baixo custo, umavez que
asreceitasintermediarias—provenientesda
agricultura e da bovinocultura— tornam o
fluxo de caixa do empreendimento mais
atrativo, dando félego para a empresa ou
parao produtor atéareceitaprincipa, pro-
venientedaflorestaimplantadano sstema.

Méelido citaque 0 aumento da produti-
vidadefloresta —referindo-se a0 eucdipto
—adliado adiminuicdo dos custos propicia
dapelo sstemade |LPF éatrativo paraas
empresas que auam no setor energético.
“ A dificuldade daresol ucdo dos problemas
ambientais causados pelo uso cada vez
maior de combustiveis féssais impulsio-
nou o desenvolvimento da producdo de
energia limpa. Neste contexto, o Brasil
apresenta plenas condigdes de se tornar 0
paislider na producdo de etanol, biodiesdl
e madeira/carvéo”’, afirma

O dstema agroflorestal da Votorantim
Metais, de Vazante/M G, tem conseguido
uma produtividade pecuéria de 8,25 arro-
bas por hectare por ano. Melido cita que
as produtividades agricolas sdo inferiores
as médias nacionais, mas sufici-
entes para pagar o custo da pro-
ducdo, preparo de solo e conse
guiente melhoria da qualidade da
pastagem. Na Ultima safra, 0s
dados de produtividade de arroz
esojanas partes baixasforam 30
sacas por hectare e 32 sacas por
hectare, respectivamente. Nas altas, che-
garam a 55 sacas por hectare cada.

Em rdacéo a performance das espéci-
es de eucdipto como componente flores-
tal, os clones de hibridos naturais de E.
camaldulensis com E. tereticornis e E.
urophylla com E. grandis tém se destaca-
do na regido noroeste de Minas Gerais.
“ Estes clones apresentam uma arquitetura
de copaque permiteaentradade luz solar,
favorecendo osdementosagricolaseapas-
tagem”, explica. “ Naredlidade, fomospio-

" Exemplo daVotorantim Metais: #
oaumento da produtividade
doeucalipto, aliadoa
diminuicéo dos custos
propiciadapelo sistemade
integracao, é atrativo

neiros nos sistemas agroflorestais na re-
gido do Cerrado, redizando a integracdo
em nossas proprias éreas. Atingimos 8 mil
hectares implantados de sistemas agroflo-
restais (SAF9)” , revela o engenheiro. Ele
lembra que, ha pouco tempo, as ingtitui-
¢Oes que promoviam e difundiam a inte-
gracao lavoura-pecudria perceberam que
poderiam somar outro componente que,
comumatecnologiajadominadaincremen-
taria a rentabilidade do sstema, inserindo
assim a floresta no sistema, batizando-o
de ILPF (integracéo-lavoura-pecuariaflo-
resta) — que naVotorantim jaeradifundi-
do como SAF (sstemas agroflorestais).
Projeto chega aos produtores— Os
produtores ja estéo participando ou apre-
sentando propostas. De acordo com Anir
Francisco André Correa, presidente da

Conforme Anir Correa, aidéia
é oferecer aos produtores de
leite de Paracatu/MG a
oportunidade de agregar
valor e renda aos seus

negocios
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=
=
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Associacao de Desenvolvimento Socia do
Morro Agudo, com sede na comunidade
rura do Morro Agudo, municipio de Para-
cau/MG o projeto sairado pape eirapara
0 campo aindaeste ano. Apdsvisitadeum
grupo de produtores da regido a \Votoran-
tim, a associacdo gpresentou proposta de
implantacdo deum projeto experimenta de
plantio de eucalipto consorciado com pas-
tagens. Correa diz que a idéa é oferecer
aos produtores deleite—gado Girolando—
aoportunidade de agregar valor erendaao
seu negacio. “Participardo do projeto ex-
perimental 11 pequenos produtores delei-
te, e o plantio deveraocorrer em outubra”,
informa o dirigente, lembrando que a as-
sociacdo tem hoje 180 sicios e pretende
ampliar aidéaparaoutras entidadesdare-
gido. Por isso, em cada unidade da Em-
brapahamohilizacdo paralevar aspesqui-
sas adiante. O supervisor da Geréncia de
Plangjamento e Negdciosdaentidade, Luiz
Carlos Babino, lembra que o sistema de
integracdo lavoura-pecuéria—recuperago
de pastagens degradadas por meio daplan-
tacdo de culturas agricolas — vem sendo
utilizado comfreqUiénciapor produtoresde
todo o pais nas Ultimas décadas. “No en-
tanto, como afloresta também é um com-
ponenteimportante paraasustentabilidade
dos ecossistemas, resolvemos definitiva:
mente inseri-la nesse tipo de sistema pro-
dutivo com a criagdo de um hovo concel-
to: aintegracao lavoura-pecudria-floresta’,
conta.

Segundo ele, estudos de campo redli-
zados no interior de Minas Gerais com-
provaram a eficacia do novo sisema em
um primeiro momento, o solo é preparado ,,
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Balbino: sistemade integragdo
lavoura-pecudria com recuperagao
de pastagens degradadas por meio
daplantagédo de culturas agricolas é

utilizado no pais nas tltimas
décadas

para o plantio de avores. Nos trés pri-
meiros anos de crescimento das arvores,
culturas agricolas como milho e soja sdo
plantadas no espacamento entre os tron-
cos, em umadistanciade pelo menosoito
metros. Apés a primeira colheita agrico-
la, a pastagem dos animais (bovinos, es-
pecialmente) pode ser inserida até a reti-
rada da madeira das &rvores para reven-
da, quando 0 mesmo ciclo comega nova
mente. “As culturas agricolas sfo inseri-
das apenas nos primeiros anos do siste-

AR
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ma até que as arvores ainjam umaaltura
média. ApOs o terceiro ano, os animais
podem ser inseridos, jaque ndo alcancam
mais a copa das arvores e por isso ndo
conseguem mais danificalas’, explica
Balbino. Ele sdlienta que as culturas de-
vem ser retiradas porque as sombras que
as arvores formam comecam a atrapa-
Ihar a produtividade agricola.

A principa vantagem é queessesiste-
ma permite a producdo de culturas agri-
colas, o reflorestamento de &reas degra-
dadas com espécies nativas ou o plantio
demadeirascertificadas pararevenda, que
nos dois Ultimaos casos contribuem para o
bem-estar dos animais por propiciarem
sombra e eventualmente fornecerem ali-
mentos. Boa parte dessas terras esta ex-
tremamente degradada, apesar de ser fér-
til e agricultavel, aponta Balbino. “ Essas
aress estéo disponiveis para o sistemade
integracdo lavoura-pecudria-floresta. 1sso
evidenciaque ndo émaispreciso aterar a
configuracdo original das florestas brasi-
leiras paraproduzir soja, milho e culturas
do biodiesd”, afirma. Os pesquisadores
da Embrapa estdo divulgando o novo Sis-
tema de producdo paraincentivar o plan-
tio de espécies nativas em regies amea-
¢adas, como aAmazonia, permitindo in-
clusive a formagdo de corredores ecol6-
gicos que ligam florestas em &reasisola
das. “Esses corredores facilitam tanto o
trénsito deanimaisentreessasilhasdeflo-
restas como também a dispersio das es-
péciesvegetas’, exlicaBabino, paraquem
ofato deoBrasi| aindater em seu territo-
rio 18% da floresta intacta do mundo
mostra a importancia do pais na questéo
daexploracdo sustentavel dosrecursosna-
turais. &

VOTORANTIM:
OS RESULTADOS NOS
TRES SEGMENTOS

Agricultura -— S&o utilizadas as
culturas apropriadas a cadaregido. No
noroeste de Minas Gerais, onde esta
0 projeto, a VVotorantim optou pelo ar-
roz, seguido de soja. Mas ha varios
registros de utilizag&o de outras cultu-
ras, como milho, sorgo, cevada, trigo,
amendoim, mandioca, mamona e gi-
rassol, entre outras. As produtividades
também variam. Nas partes baixas, a
produtividade de arroz é de 30 sacas
de 60 quilos por hectare. Nas altas,
de 50 a 55 sacas. Na soja, 32 sacas
por hectare nas partes baixas e 55 sa-
cas nas maiores altitudes.

Pecuaria— Deve-se procurar as
racas mais apropriadas para cadare-
gido. Para a regido onde esta a em-
presa, opta-se preferencialmente por
Y% sangue e ¥ zebu, sempre cruza-
das comracas européias. O objetivo é
inserir precocidade a rusticidade do
gado zebu (Nelore, Guzera, Gir e In-
dubrasil), cruzados com Pardo Suico,
Holandés, Aberdeen e Red Angus, Si-
mental, entre outras. A produtividade
naregiao é 8,25 arrobas por hectare/
ano no sistema agroflorestal. Pode-se
utilizar ainda caprinos, ovinos, suinos
eaves.

Floresta — A empresa utiliza eu-
calipto no noroeste mineiro. Produz em
média 35 m? por hectare/ano. Também
podem ser usadas teca, mogno e ce-
dro, entre outras.
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Governadoragaucha
Yeda Crusiuseo
americano Aaron Wetzel,
diretor-presidente da
| JohnDeere, participam
dasolenidade de
inauguragéo da fabrica

DA

i

Itamar Aguiar/Palécio Piratini

Unidade sediada em Montenegro/RS vai produzir até 15 mil tratores
por ano quando estiver a plena capacidade

mais moderna fabrica da John

Deere no mundo foi oficiamen-

te inaugurada no més passado. A
unidade de Montenegro/RS, apta a fabri-
car aé 15 mil tratores por ano, esta em
funcionamento com 60% de sua capaci-
dade, ou 9 mil tratores/ano. A expectativaé
de queem cinco asais anos estjaaplena
carga A empresainvestiu US$ 250 milhoes,
dos quais US$ 80 milhGes em prédios e
equipamentos, US$ 140 milhdes em capi-
ta de giro, dém de US$ 30 milhdes em
mudancas na unidade de Horizontina/RS,
que passou a fabricar apenas colheitadel-
ras, plataformas de colheitae plantadeiras.
Atudmente, 48% das méquinas produzi-
das em Montenegro destinam-se a expor-
tacdo, sobretudo paraaAméricado Sul. A
nova unidade possibilitou a producéo dos
modelos 7715, com motor de 182cv, e
7815, de 202cv. Além das duas fébricas
em territdrio galicho, a John Deere possuii
fébrica de colhedora de cana em Catd o/

GO. A solenidade de inauguragdo contou
com a participagdo da governadora galk-
chaYeda Crusius.

A escolha do municipio gaticho, a 50
quilémetros de Porto Alegre, parasediar a
empresa deu-se em razdo da locdizagao.
Fica proximo de portos, daArgentinae de
regides produtoras de gréos, fibras e ener-
gia e fornecedoras de pegas e equipamen-
tos, como a Serra Galicha. Além disso, a
empresabuscou um loca com disponibili-
dade deméo-de-obraqualificada. “ A loca
lizacdo de Montenegro é bastante estraté-
gica e importante”’, destacou Paulo Herr-
man, diretor de Vendas paraaAméricado
Sul. O americano Aaron Wetzel, diretor-
presidentedaJohn DeereBrasi| evice-pre-
Sdentede Vendas, Marketing e Governan-
caparaaAméricado Sul, destacou que a
proposta da empresa € “chegar mais pro-
ximo dos clientes, entender as suas neces-
Sidades e desdfios'.

Os diretores da empresa, em entrevis-

ta coletiva a imprensa, avaliaram o atua
momento econdmico do Brasil e do mun-
do, sobretudo o panorama agricola. Ga-
rantiram queaempresando repassou, neste
ano, aos produtores 0 aumento dos custos
(apenasoindicedainflacéo), principa men-
te aquel es provocados pela cotacdo do pe-
tréleo. Até porque o cdmbio tem facilitado
aimportacao de pegas e equi pamentos. Os
tratores produzidos em Montenegro pos-
suem 40% de componentes importados.
Da mesma forma, asseguraram acreditar
que o atual momento propicio do agrone-
gocio brasileiro tera vida longa. “Nao ha
umabolha’, definiu Wetzdl. “Ha uma de-
manda forte por nossos produtos por cau-
sadasojd’, ressaltou. Segundo e, havera
ampliacdo daérea plantada e da producéo,
e os periodos de “dltos e baixos’ serdo
curtos. Da mesma forma, 0 aumento dos
custos de insumos ndo implicara a inten-
¢ao do produtor que pensaem adquirir uma
méquina. i
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0 ANTIACIDO
DA LAVOURA

3
Jairo Hanasiro

A calagem demonstra sempre ser uma ferramenta eficiente na correcao
de solos acidos, com reflexos positivos no aumento da produtividade
das lavouras e na otimizag&o do uso de fertilizantes.

As pesquisas ja comprovaram os beneficios — e a necessidade — dessa
pratica. SO falta convencer o produtor

Gilson R. da Rosa

agriculturabrasileiratemespa-  tares de terras agricultaveis férteise  cultura. Na teoria, ha potencial para
¢o de sobra para se beneficiar de alta produtividade, dos quais 90 incrementar em no minimo trés ve-
comacrisemundial dealimen- milhdes ainda ndo foram explorados, zes a atual producado de gréos. Por
tos. Sao mais de 300 milhdesde hec- segundo dadosdo Ministério daAgri- outro lado, mais de 80% dos solos
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CALCARIO

no Pais tém caracteristicas acidas,
ou seja: apresentam niveis elevados
de aluminio e baixos teores de célcio
e de magnésio, fatores prejudiciais ao
desenvolvimento das plantas e que
comprometem a produtividade das | a-
vouras.

A acidez também torna menos efi-
ciente a aplicacado de fertilizantes, o
gue resulta no aumento dos custos
de producdo. O insumo mais utiliza-
do — e também o mais barato - paraa
correcao do solo é o calcério. Sua
aplicacado, quando executada da for-
ma adequada, reduz os efeitos noci-
vos da acidez, diminuindo a concen-
tracéo de elementos como ferro, alu-
minio e manganés que possam estar
em niveis toxicos as culturas. O pes-
quisador da Embrapa Solos Vinicius
de Melo Benites explica que, com su-
cessivos plantios, os niveis de célcio
€ magnésio comecam a se exaurir. “A
analise de solo pode mostrar clara-
mente 0 momento no qual é preciso
fazer a correcao. Neste caso, a apli-
cacdo de corretivos, além de neutra-
lizar o efeito do aluminio e elevar o
Potencial em Hidrogénio (pH), au-
menta a disponibilidade de célcio,
magnésio e, em alguns casos, as de
fosforo, potassio e micronutrientes.”

Um solo corrigido proporciona
boas condi¢des para o desenvolvi-
mento do sistema radicular das plan-
tas (maior nutricdo e resisténcia a

seca) e possibilita um melhor apro-
veitamento dos adubos aplicados. Em
outras palavras, quanto menor o grau
de acidez, ou seja, maior o pH, mais
eficiente é a aplicacdo de fertilizan-
tes. Do ponto de vista econébmico, a
calagem é um investimento de baixo
custo, cujos efeitos duram em média
cinco anos, dependendo do tipo de
solo. No entanto, sua difusdo ainda
esbarra na resisténcia de boa parte
dos produtores nacionais e no pouco
interesse do Governo Federal em im-
plementar um plano de estimulo ao
uso do calcério na agricultura.

O Sindicato da Industria de Cal-
cario no Rio Grande do Sul (Sindi-
calc) estima que o consumo do pro-
duto nas lavouras galchas nesta sa-
fradevera, aexemplo de anos anteri-
ores, ficar abaixo da aplicagéo ideal
para a correcdo da acidez do solo. A
previsao é que o volume adquirido seja
em torno de 2 milhdes de toneladas,
considerado baixo diante da necessi-
dade de 6 milhdes de toneladas por
ano, segundo pesquisas realizadas em
16 universidades do Estado.

De acordo com o presidente do
Sindicalc, Oscar Alberto Raabe, 0
mesmo ocorre em outras unidades da
federagéo. “ Estudos demonstram que
o Brasil deveriaincorporar, anualmen-
te, 71 milhdes de toneladas de cal ca-
rio nas éreas de agricultura e sob pas-
tagem. Na prética, porém, o consu-
mo efetivo gira em torno de 21 mi-
Ihdes de toneladas ao ano”, observa
Raabe.

As mesmas pesquisas indicam que
0 volume de calcario incorporado

Divulgagéo

Raabe, do Sindicalc: segundo estudos,
os produtores brasileiros deveriam
incorporar anualmente 71 milh&es

de toneladas de calcario, maso
consumo é de 21 milhdes de
-y LOEIEGET

0 EXEMPLO DO
LITORAL

[ nguanto o Governo nao expres-
sa publicamente sua preocupa-
¢do com afalta de corregdo da aci-
dez do solo, a calagem tem mos-
trado, por exemplo, ser umimpor-
tante aliado dos produtores de ar-
roz do Litoral Norte do RS. A ori-
zicultura na regido ocupa uma
area plantada de 125 mil hectares
e produz anualmente 800 mil sa-
cas. Apesar deste desempenho, a
cultura apresenta produtividade
inferior em comparacéo com ou-
tros Estados. De acordo com o pro-
dutor Marco Tavares, iSso ocorre
devido a uma série defatores— pro-
ximidade com o litoral, baixos te-
ores de nutrientes, baixos niveis de
potassio, deficiéncia de magnésio,
alto nivel de matéria organica e
altos niveis de aluminio, baixo
CTC (troca de cations), responsa-
veis pela acidez do solo. “ A cala-
gem, por ser fonte de calcio e mag-
nésio, juntamente com outros in-
sumos, disponibiliza & planta os
nutrientes que estdo no solo. Com
isso, permite potencializar a pro-
dutividade da lavoura.”

anual mente aos solos deveria ser de
trés vezes o volume de fertilizantes
consumidos. “Sé que no Brasil esta
prética é inversa, pois, como exem-
plo, em 2007 foram consumidos 24,6
milhdes de toneladas de fertilizantes
— conforme dados da Associacgéo
Nacional para a Difusdo de Adubos
(Anda) — contra 21,5 milhdes de to-
neladas de calcario”, explica o diri-
gente, que também preside a Associ-
acao Brasileira dos Produtores de
CalcarioAgricola (Abracal).
Impacto nos custos — Este de-
sequilibrio na relagédo entre o uso de
fertilizantes e cal cario nalavouratem
impacto direto no in-
cremento dos custos
de producéo. A Abracal
estima que as perdas
com adubo por faltade
corregao de solo sejam
de 35% a 40%, apro-
Ximadamente. “ Fertili-
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CUIDADOS NA APLICACAO. CALCARIO
DEMAIS TAMBEM FAZ MAL

calcario é uminsumo para cor-

recdo de solo que apresenta bai-
X0 custo, mas merece muita atencéo
no uso. O melhor momento pararea-
lizar a calagem em qualquer solo é
antes da implantagcdo da lavoura.
Para isso, € indispensavel fazer a
analise do solo. O objetivo é deter-
minar qual a quantidade de nutrien-
tes que o sol o seré capaz de fornecer
as plantas e qual a quantidade de
adubo deveréa ser aplicado para seter
um bom rendimento da cultura.

Na avaliacdo do pesguisador da
Embrapa Solos Vinicius de Melo Be-
nites, o motivo pelo qual esta se pen-
sando em fazer a correcéo do solo é
o principal norteador da escolha do
corretivo. “ Seestamos procurando um
corretivo para a abertura de uma
nova area, deve-se verificar o pH, o
teor de aluminio trocavel, os teores
de célcio e magnésio e arelacdo en-

zante incorporado em solo &cido fica
insolubilizado e, portanto, grande par-
te acaba sendo desperdicada’, avalia
Raabe. “ S6 no Rio Grande do Sul séo
consumidas em torno de 2 milhdes
de toneladas de adubo por ano. Des-
se volume, 600 mil sdo perdidas ou
imobilizadas. Com atonelada custan-
do em torno de R$ 1 mil, pode-se
afirmar que as perdas séo de aproxi-
madamente R$ 600 milhdes a cada
periodo.”

Para Raabe, a existéncia de jazi-
das de calcério em quase todo o Bra-
sil ndo justificaafaltade apoio a sua
utilizagcdo. “ Além disso, o preco tam-
bém ndo é um impeditivo e existem
opcdes de financiamento como o
M oderagro (Programa de M oderniza-
cdo daAgricultura e Conservacéo de
Recursos Naturais). Em termos de
insumo, representa de 3,5% a 4% do
custo do produtor. A garantia é que
paracadaR$ 1 investido em calcério
o0 produtor recebe R$ 3 de volta na
produtividade, na venda final do seu
produto e a aplicacéo vale por cinco
anos. Aparentemente, o que falta é
um apelo maior do produto junto ao

tre esses dois elementos. E importante
frisar que ummau dimensionamento do
uso de corretivo pode causar transtor-
Nos irreversiveis no curto prazo para o
solo.”

Benitesexplica que o uso excessivo de
calcario de alta reatividade pode elevar
0 pH do solo acima do ponto 6timo, pre-
judicando a absorc¢éo de vérios nutrien-
tes, causando a dispersdo deargilasepro-
movendo perdas significativas da maté-
ria organica do solo. “ Ja em relacdo a
qualidade do produto, deve-se verificar
a reatividade - indicada pelo Poder Re-
lativo de Neutralizacdo Total (PRNT) ea
relacdo entre calcio e magnésio.”

Plantio direto — A correcdo de solo
também € indicada na manutencéo de
plantio direto. Essa prética, conforme
0 pesquisador, pode ser realizada de
acordo com o monitoramento da ferti-
lidade do solo, por meio de analises
anuais, sempre que a saturacao de ba-

consumidor”, argu-
menta. De acordo com
o Sindicalc, o uso meé-
dio fica entre 2,5 tone-
ladas e 3 toneladas por
hectare, sendo que o
preco médio no Rio
Grande do Sul é de
R$ 60 a tonelada.
Navisao do dirigen-
te, a crise dos alimen-
tos e a escalada do pre-
¢o dos insumos refor-
¢am anecessidade de se §
implementar um plano
nacional decorrecdode =
solos. Um projetoenca- [ o8 = &

minhado pelo setor, & =

atraves da Camara Se-¢ ; L e

torial delnsumosAgro—gh ___,ﬁ__ e
W

pecudrios, junto ao Mj- 7=
nistério daAgricultura, em 2004, pro-
pbs a criacéo do Plano Nacional de
Calagem e Programa de Estimulo ao
Uso de Calcério naAgricultura (Pla-
nacal) como forma de popularizar o
uso do insumo.

Até o momento, porém, nenhum
avanco foi registrado e a idéia per-

sesdo solo atingir niveisinferioresa
40%, e a saturagao por aluminio for
superior a 10%. “ Nesse caso deve-se
monitorar ndo somente a camada su-
perficial (0O a 20 centimetros) como
também a camada subsuperficial (20
a 40 centimetros). Para a correcdo
da camada superficial recomenda-se
o calcario e para a camada subsu-
perficial, o gesso agricola” .

Benites informa que se o monito-
ramento da fertilidade for anual, ra-
ramente tera que se utilizar doses de
calcario superioresa 2 toneladas por
hectare. “ Contudo, se estivermostra-
tando de uma area que ficou sem ser
monitorada por muito tempo e o di-
agnostico detectar necessidade de
grandes doses de calcario, recomen-
da-se que a aplicacdo sgja feita de
forma parcelada, emaplicacbes anu-
ais, que nao ultrapassem 2 toneladas
por aplicagdo.”

Benites, daEmbrapa:
aaplicagcdo de corretivos,
além de neutralizar o
efeitodoaluminioe
elevaropH,aumentaa
disponibilidade de célcio,
magnésio e, emalguns

casos, as de fosforo,
potéssioe
micronutrientes

\
. L

manece no papel. Se fosse colocado
em prética, Raabe prevé que seria
possivel ampliar aindamais os niveis
de produtividade obtidos pelaagricul-
tura brasileira — um acréscimo de
35% a 40% na producéo de gréos no
Brasil —jano primeiro ano de funci-
onamento do plano. &

Embrapa Solos
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POLPA VERMELHA

A saborosa melancia, uma das principais hortalicas do mundo, pode ser
uma interessante alternativa de renda a produtores, sobretudo os
pequenos. Basta cultivar certo e ter mercado

melancia esta entre as dez pri-

meiras na lista das hortalicas co-

mercializadas no mercado nacio-
nal. Cultivada no Continente Americano
desde o século XV, €, talvez, uma das
maiores frutas ja existentes. Pertencente
amesmafamilia do mel&o, da abdbora e
do pepino, seu peso pode chegar aaté 20
quilos de pura &gua, caracterizada pelo
sabor adocicado e refrescante. Mas sua
producdo ndo étdo doce assim. Exigendo
SO conhecimento prévio da cultura como
a adocdo de cuidados essenciais para 0
sucesso do investimento.

O primeiro passo éescolher 0 solo ade-
quado para o plantio. A textura da terra
ndo pode ser argilosa. A opcao deveprivi-
legiar as éreas arenosas, que Proporcio-

Thaise Teixeira

nam mel hor adaptacéo e desenvolvimen-
to das plantas. As regifes onde as tempe-
raturas s8o maiores que 20° C e menores
gue 30° C sdo as mais recomendaveis.
“Acimade 35° C, ndo haformacdo deflo-
res, e as que se formam caem. Abaixo de
12° C, osfrutos ndo crescem”, judtificao
pesquisador Paulo Espindola Trani, do
Instituto Agronémico (IAC), de Campi-
nas/SP, ingtituicdo da Secretaria de Agri-
culturaeAbastecimento do Estado de Séo
Paulo.

A semeadura ocorre em linhas retas.
O espaco entre das, tradicionalmente, é
de 2,5 a 3 metros g, entre as covas, de 1
a 1,5 metro. O idedl € colocar duas, trés
ou até quatro sementes por cova, quedeve
ter em torno de 5 centimetros de profun-

didade. O processo pode ser manua ou
mecanizado. Mas as mudas também po-
dem ser preparadas em bandeja, utilizan-
do-seum gréo por cdlula. O inconvenien-
te é aincerteza quanto a firmeza do cli-
ma, que pode comprometer o investimen-
to. “O agricultor economiza a semente,
mas pode haver perda caso chova, situa
¢&o que inviabiliza o transplante das mu-
das’, lembra Trani.

Ha produtores que optam pelo cha-
mado “adensamento”, técnica por meio
da qua ha diminuicdo da distancia entre
as linhas e os buracos que abrigam as se-
mentes. “O que ndo se pode esquecer é
gue se tem que ter espaco para passar a
rodado trator para pulverizar as plantas’,
ressalta Trani. O assistente técnico da

Kétia Marcon/Emater-RS



Emater/RS Roberto Schenkel recomenda
gue, nesse caso, 0 produtor selecione 0s
frutos de melhor qualidade. “Para se fa-
zer 0 adensamento, € preciso descartar
0s menores e mais feios, dando espaco
aos mais bonitos e de melhor qualidade’,
recomenda.

Ociclodeproducdo damelanciavaria
entre 80 a100 dias. Em algunscasos, jaé
possivel até produzi-laem 65 dias, como
informa o especiaista Raimundo Nonato
de Carvaho. A novidade constadatercei-
raedicdo do seu livro, intitulado “ Cultivo
deMéeanciaparaaAgriculturaFamiliar”.
A irrigac8o pode ser feita por aspersdo
(borrifamento) ou por carrinho-pipa. O
ideal é manter umidade sem excesso. A
adubacfo éfeitaaos 25 eans 45 diasapds
a semeadura. Segundo técnicos da Em-
brapa Semi-Arido, é recomendavel evitar
pulverizagbes com inseticidas durante a
fasedeflorescimento, principad mentepea
manhd, bem como instalar trés colméas/
hectare préximasaplantagdo quando hou-
ver poucas abelhas no local. O objetivo é
facilitar apolinizacdo dasflores, cujaaber-
tura se da por apenas um dia, umaaduas
horas apds o aparecimento do sol.

Ameacas — Uma das piores pragas
da plantacdo € o pulgéo, que sugaafolha
das plantas, transmitindo o virus do Mo-
saico Ando daMelancia, que acabadimi-
nuindo o tamanho dos frutos. A melhor
saidaparamanter aprodutividade € o mo-
nitoramento dalavoura, démdenao plan-
tar maisde duasvezes no mesmo loca na
seqliéncia. “Caso contrario, ndo havera
inseticidaque resolvao problema’, alerta
Trani. Também deve-se ter cuidado com
passaros e pomboas, que tém nas plantas
novas um prato cheio. Conforme o pes-
quisador, a produtividade normal ou es-
perada € de 30 a 60 toneladas por hecta-
re. Apés a colheita, deve-se plantar outra
cultura de espécie e familia diferentes da
melancia. N&o éindicado o meldo, aabd-
bora, 0 maxixe ou 0 pepino na mesma
areq, situacdo quefavoreceriao ataquede
pragas e doencas.

Os insumos respondem por cerca de
60% dos custos de producdo, conforme

Kétia Marcon/Emater-RS

estima Schenkel, da Emater. Mas, mes-
mo assim, o técnico afirma que a produ-
¢ao de mel ancias compensade acordo com
o volume produzido. “Com uma média
de producéo de 25 a 30 tonel adas por hec-
tare, recebendo R$ 0,25 o quilo, como
foi em 2007, consegue-se uma renda de
R$ 4 mil aR$ 5 mil. Tirando-se a despe-
sa, sobrade R$ 1,5 mil aR$ 2 mil, sea
chuva ndo interferir”, argumenta.
Principais produtores — As varie-
dadesdemeanciamaiscultivadasno Bra-
sil sdo japonesas e americanas como
Crimson Sweet, Madera, Congo, Char-
leston Gray e Rubi AG-08. A maioriadas

NUMEROS AZUIS

frutas produzidas no pais tem forma ar-
redondada, levemente ovalada, comacas-
ca verde-escura rgjada com verde mais
claro. E o tipo mais comum em S&o Pau-
lo, onde os principais municipios produ-
tores sdo Sorocaba, Presidente Prudente
e Marilia, que, hoje, produz de 6 mil a7
mil hectares.

S&o Paulo, juntamente com o Rio
Grande do Sul, responde por praticamen-
te 50% da producdo naciona de melan-
cia. Também existem dreas irrigadas na
Regi&o Nordeste — Bahia e Pernambuco.
Conforme o Ministério daAgricultura, a
producdo nacional dafrutasubiude903,5

Schenkel,daEmater/RS:“As
frutas mais nobres, pequenas e
sem sementes tém um custo
cercade 30% maior do que as
comuns. Mas é bastante
interessante ao produtor”

.ﬂ.gnl:.ultura da Precisaao

i Mapeamento
Levantamento de .ni.mm

Distribuigio de Fertilizantes ¢ Calcério
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mil toneladas em 2006 para 921 mil em
2007. A projecao, até o final de 2008, é
acancar 938,5mil toneladas. A maior parte
€ consumida no mercado interno. Masha
oferta para abastecer outros paises, es-
peciamente daAméricado Sul.

A culturafoi aopgdo de complemen-
tacéo de renda de aproximadamente 200
agricultoresfamiliares pertencentesa Co-
operativa dos Cafeicultores da Regido de
Marilia/SP (Coopemar). A maioria deles
tem &rea entre 5 e 8 hectares e consegue
uma produtividade médiade 35 tonel adas
por hectare. Os que plantam no cedo ob-
tém precos melhores. Os primeiros a co-
Iher comerciadizaram, na Ultima safra, a
R$ 0,35 a R$ 0,40 o quilo. “Quando a
ofertadiminui, o prego chegaaR$ 0,45 a
R$ 0,48 o quilo, mas é esporédico”, rela
ta 0 engenheiro agrénomo encarregado
técnico da Coopemar, Aurédlio Giroto.

As sementes s80 compradas em lojas.
Depois de ter aandise do solo em maos,
0s produtores abrem as covas e plantam
as sementes. “ O pessoal deixao solo arar
do, gradeado, abre sulcos, coloca adubos
de plantio. Outros ainda fazem comple-
mentacdo com esterco degalinha’, expli-
caGiroto. De acordo com ele, os agricul-
tores ndo mecanizados acabam tendo que
alugar as maquinas para fazer os tratos
defensvos(fungicidas, inseticidase, even-
tualmente, herbicidas). “O idea éter um
trator e um pulverizador”, diz.

No Rio Grandedo Sul, o cultivo éfei-
to em suamaioria por pequenos produto-

PEQUENA, AMARELINHA E SEM SEMENTES

m mercado em potencial que pode ser explorado tanto por grandes como
por pequenos produtores é a producdo das melancias diferenciadas. Sdo os
frutos sem semente, de tamanhos menores e de polpa amarela. Apesar de terem
custos de producao um pouco maiores, sdo comercializados por val ores maisaltos
do que os frutos convencionais. “ As frutas mais nobres, pequenas e sem sementes
témum custo cerca de 30% maior do que ascomuns. Mas sao bastanteinteressan-
tes ao produtor” , afirma Roberto Schenkel, da Emater/RS. Paulo Espindola Tra-
ni, do IAC, de Campinas/SP, ressalta que o cuidado no cultivo deve ser maior, ja
que sdo mais delicadas. “ Para se plantar um fruto sem semente, tem que se ter
uma semente que tenha um custo mais alto e cujo cultivo exija mais cuidado. Nao
€ melancia comum que o pessoal joga no caminhao feito telha” , comenta.
Osfrutos atendem a um publico exigente, que ndo seimporta empagar a mais
pelo produto. Mas sua produgdo ainda é pouco difundida. Aurélio Giroto, da
Coopemar, de Marilia/SP, afirma que, na érea de atuacio da cooperativa, a pro-
ducéo deste perfil de melancia é muito pegquena. “ O pessoal quase ndo planta a
melancia amarela. Se a pessoa tem 10 hectares, planta meio hectare com ela. A
melancia sem semente tem que ser voltada aos grandes centros, pois sdo destina-
das para uma classe de consumidores diferenciados’, justifica. Segundo €ele, os
mai ores cuidados devem ser tomados no plantio, na aparéncia externa, na quali-
dade. “ Ela chega a custar 100% a mais do que a melancia normal. Essas tém
entre 3 a 5 quilos e séo vendidas por unidade. Uma melancia normal chega a
pesar 15 quilos e é vendida por peso” , completa.

res. A &rea plantada de 17,7 mil hectares
resulta em 380 mil toneladas da fruta.
Metade ficano mercado local, e o restan-
te segue para as regides Sudeste e Cen-
tro-Oeste, que produzem antesde novem-
bro. A regido centra do Estado planta no
cedo — ao final de julho, agosto e setem-
bro. As outras semeiam no tarde, de ou-
tubro anovembro, paracolher nofina de
fevereiro e em margo. Para esses agricul-

tores, o plantio de melancia € umaforma
de diversificagdo das atividades. Serve
paraa alimentacdo dos integrantes dafa-
milia, para os suinos e também para ser
vendidain natura ou em formade docese
compotas. “ Umaadlternativaboaseriaabas-
tecer 0 municipio onde e atua. Além de
proporcionar pregos mais acessiveis a po-
pulagdo, o produtor terd um custo menor
com transporte’, recomenda Schenkel. &
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FENASOJA

A MULTIFEIRA DO
RIO GRANDE DO SUL

Tradicional feira de Santa Rosa reuniu mais de 175 mil pessoas e
comercializou R$ 35 milhdes

172 edicéo da Fenasoja ocorreu,
de 26 de abril a 04 de maio, em
Santa Rosa, no noroeste do Rio
Grande do Sul, e caracterizou-se como
amaior multifeiragalchadevido afor-
te presenca de diversos setores da soci-
edade: agricultura, pecuéria, indlstria,
COmércio, servicos e artesanatos. Nare-
cente edi¢éo, o volume de negécios gi-
rou em torno de R$ 35 milhdes, conso-
lidando-se como uma efetiva feira de
negocios. O volume significativo deve-
se também a0 momento favordvel de
valorizagdo dos produtos agricolas.
Mesmo com aguns dias de muita chu-
va, 0 publico foi de 175 mil pessoas,
das quais mais de 5 mil argentinos e
paraguai os e 600 expositores. O evento
reuniu autoridades empresariais e poli-
ticas e 0 Ministro do Desenvolvimento
Agrério, Guilherme Cassel, que repre-
sentou o Presidente Lula, agovernado-
ra galicha, Yeda Crusius, o prefeito lo-
cal, Alcides Vicini, entre outros.
Entre os eventos realizados, ocor-
reu o langamento oficial dausinade hi-
odiesel daempresa Biotechnos, o semi-

nario “Momento Econd-
mico do Pais e a Impor-
tanciadaReformaTribu-
téria’, com o deputado
Henrique Fontana, lider
do governo na Camara
Federal, e 0 Remate de
CavalosCrioulosdo No-
roeste Galcho. Ja o es-
tande da secretaria esta-
dual de Turismo mos-
trou, entre outras, a Rota
do Rio Uruguai, incenti-
vando assim cada vez
mai s o turismo naregiso,
aproveitando a visita de
pessoas de véarios pontos do Estado e
da Provincia de Misiones (Argentina).

Ouitros eventos: 0 encontro das Co-
operativas Agropecuérias do Rio Gran-
de do Sul, Fecoagro, analisou a suges-
tdo dareformatributéria; apalestra“ Bi-
ocombustiveis: uma alternativa susten-
tavel dediversificaco decultura’; olan-
camento do livro“ Santa Rosa— Histori-
aseMemodrias’, de Teresa Christensen;
arealizacdo do quarto Projeto Compra-
dor do Setor Metalmecanico; o Lanca-
mento do projeto de extensdo “Uso de
Tecnologias e Boas Préticas de Fabri-
cacdo para Melhorias na Agroindustria
Familiar de Produtosde Origem Animal”,
daUnijui; apalestra“ Silagem de Milho
com alta Produtividade e Qualidade”,
com lgor Quirrenbach; aAudiéncia Pu-
blica da Cadeira Produtiva do Leite; a
mesa-redonda“ Perspectivas da Sojano
Novo Cenario de Pregos Internacio-
nais’, do Ministério de Agricultura, in-
termediada por Francisco Signor, supe-
rintendente Federal da Agricultura do
Rio Grande do Sul.

Além dos eventos, a feira teve trés
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concursos: Concurso de Ornamentacao
de AmbientesAlusiva a Fenasoja, Con-
curso da Planta de soja com maior nu-
mero de gréos e Concurso de Receitas
de Pratos a Base de Soja. Com tudo
isso, a 172 Fenasoja configurou-se
como umafeira de negécios, ou, COmo
definiu aorganizacéo, a“feiradosbons
negoécios’. A Fenasoja é a maior refe-
rénciade comercializa¢8o e mostratec-
nolégica da regido noroeste do Rio
Grande do Sul, para os diversos seto-
res da sociedade. =
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FERTILIZANTES

DE QUEM E A CULPA

DA ALTA?

onde vépo parar os precosdosfer-

tilizantes? Este € um dos ques-

tionamentos de todos os produ-
tores rurais. Nao apenas os brasileiros.
E detodasasculturas: soja, algodéo, milho
pipoca, tomate. Pararesponder aestas e
muitas outras indagagtes e indignagdes,
0 Sindicato da IndUstria de Adubos do
Rio Grandedo Sul (Siargs) convidou, no
inicio de maio, o economistaAlexandre
Mendonga de Barros, professor da Fun-
dacdo Getllio Vargas, de Sdo Paulo, e
socio da consultoria MB Agro. Entre
muitos esclarecimentos, 0 economista,
uma das principais referéncias em eco-
nomia agricola no Pais, foi bem objeti-
VO: enquanto as cotaches internacionais
das commodities continuarem a subir, 0s
pregos do adubos seguirdo amesmaten-
déncia.

A principal explicacdo paraaalta, se-
gundo €le, é a seguinte: a demanda por
fertilizantes aqueceu de forma histérica
nos Ultimos dois anos, enquanto aoferta
de matéria-prima manteve-se estética
Afinal, os adubos fosfatados e potassi-
cos sfo extraidos de minas encravadas
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Leandro Mariani Mittmann
leandro@agranja.com

em poucas reservas localizadas em ra-
ros paises. Para abrir hovas minas, sdo
Necessarios investimentos vultosos, que
ndo sdo decididos ou realizados de um
momento para outro. Ja no caso de adu-
bos nitrogenados, o preco esta relacio-
nado a cotagdo do petroleo, visto que o
nitrogénio é extraido do gas natura. Em
sintese, Mendongade Barrosentende que
o equilibrio entre oferta e procura no
segmento de fertilizantes so vai se dar
em 2010. Antes disso, adverte Torvaldo
Antonio Marzolla Filho, presidente do
Siargs, pode acontecer até um danoso
desabastecimento. “N&o se sabe se va-
mos poder repor a pratel eira. com o pro-
duto”, alerta.

Mendonca de Barros considera “pe-
culiar” 0 momento por que passa a agri-
culturamundia . A demandaaquecidaem
razdo do aumento do consumo de alimen-
tos ndo tem precedentes. Sobretudo, ex-
plica, pelo crescimento nos Ultimos dez
anos do PIB de China e India a “taxas
histéricas’. Combinadas aestaredidade,
houve duas situactes: diminuicdo dos es-
toques mundiais de alimentos, principal-
mente em silos americanos, e o0 recente
boom da agroenergia, também um fato
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Segmento de adubos responsabiliza a
conjuntura internacional pelos saltos
SuCessivos NOS precos

bem relevante nos EUA, que hoje desti-
nam anua mente 80 milhdes de tonel adas
de milho para o biocombustivel ante 10
milhdes a 15 milhfes dos anos 1990. “A
maior economiatirou do mundo a oferta
de 80 milhdes de toneladas’, espanta-se.
“Surgiu uma nova demanda.”

Quasetudo defora— Diante desse
cenério de aguecimento, o suprimento
mundial de insumos se manteve 0 mes-
mo. E os pregos internacionais, seguin-
do a l6gica da relagdo “oferta x procu-
ra’, naturalmente dispararam. Conforme
dadosfornecidos pelo Siargs e pelo eco-
nomista, o prego do enxofre saltou de
US$ 50 atonelada (prego do produto mais
frete) para US$ 700; o cloreto de potés-
s0deUS$180/200 paraUS$800; o MAP
(fosfato monoaménico) de US$ 350 a
US$ 1.200. Somadas a esta elevagdo, ha
outrasrealidades. O Brasil importa 70%
do adubo quedistribui em suaslavouras,
porcentagem que devera passar a 85%
em 2025. No cenario internacional, o
Brasil gera apenas 1%, 4% e 2% dos
adubos nitrogenados, fosfatados e po-
tassicos, respectivamente.

O consumo mundial defertilizantesé
de 170 milhdes detoneladas por ano, das
guais metade do volume é absorvido pe-
los americanos, 48 milhdes pelos chine-
ses, 24 milhdes pelos indianos, enquan-
to o Brasil ficacom 10 milhdes, o quarto
maior consumidor. Além disso, os go-
vernos chinés e indiano subsidiam forte-
mente os fertilizantes a seus produtores.
Isso quer dizer que, independentemente
dosaumentosinternacionais, 0 prego para
osagricultoresndo muda. E nem suadis-
posi¢éo para 0 consumo. Ja a producéo
de adubos fosfatados e potassicos se-
gue restrita a poucos paises, como Ca-
nada e RUssia e a um grupo pegqueno de
empresas. “ Somostomadores de prego”,
explicaMendoncadeBarros. Ou sgja, se-
gundo ele, as empresas que atendem o
mercado brasileiro apenas repassam 0s
custos.




CADIECENO CANA

y

na histériado mercado brasileiro

de energiaelétrica. Nesta data, o
Governo Federal promove, por meio da
Empresa de Pesquisa Energética (EPE),
o chamado leil&o de reserva, exclusivo
para a aquisi¢do de eletricidade produ-
zida pela biomassa da cana-de-agUcar.
Poderia ser apenas mais um evento de
compra e venda como tantos que o Mi-
nistério daAgriculturarealiza esporadi-
camente com 0 objetivo de regular os
precos do arroz ou do café, entre ou-
tros produtos do agronegécio. Mas nao.

3 1 de julho de 2008 podera ficar

Delcy Mac Cruz

O leildo de julho marca, ou pretende
marcar, a entrada do Governo Federa
como parceiro do setor sucroalcooleiro
no fornecimento em escala da eletrici-
dade processada a partir da cogeragéo,
sistema que permite a producdo de ele-
tricidade com a queima do bagaco da
matéria-primado aclicar edo etanol (&-
coal).

Ha vérias décadas a eletricidade do
bagaco é introduzida no sistema ener-
gético brasileiro. Aindaem 1987, aUsi-
na Sao Francisco, do Grupo Balbo, lo-
calizadaem Sert&ozinho/SP, fez contrato

de longo prazo com a entdo estatal
CPFL, hoje privatizada, para venda de
excedente — ou sgja, a energia elétrica
gue a usina ndo usava internamente.
Esse contrato vigoraaté hoje e, em abril
ultimo, o Grupo Balbo anunciou inves-
timentos para ampliar a capacidade de
cogeracdo. O exemplo da Séo Francis-
co de Sertdozinho é vigoroso, masraro.
Embora na literatura a cogeragcdo pelo
bagaco se revista de estratégia limpa,
barata (em relagdo aenergiade hidrelé-
trica) e disponivel, elando ganhacorpo
e forma. No Estado de S&o Paulo, as
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Asusinas poderao
vender o excedente
deenergiadobagaco
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usinas sucroalcooleiras poderiam ter
vendido em maio pelo menos 2 mil me-
gawatts (MW) de poténcia de energia
do bagaco, mas o total pouco passou
de 500 MW.

A bioeletricidade, como é chamada
a cogeracdo de excedente de eletricida-
de a partir da biomassa, ganhou espaco

no cendrio nacional no comego deste
ano. Por conta de uma escassez de agua
nos rios que abastecem as hidrel étricas
— responsaveis por 90% da energia no
pais, aluz vermelha foi acesa e, entre
governos e iniciativa privada, qualquer
tipo de producdo de energia extra pas-
sou a ser considerado para evitar, como
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Se prenunciava, um novo apagao. A di-
ferenca entre esse projetado desastre e
0 de 2001, quando parte do Brasil ficou
as escuras, era que daria para resolver
no curto prazo. A solucéo estava depo-
sitada no megawatt processado a partir
do bagaco, porque era uma geracao réa-
pida e que, namaioria das usinas, seria
disponivel com aimplementacao decal-
deiras geradoras de vapor com mais
eficiéncia e turbinas (para transformar
0 vapor em energia) de maior poténcia.

A situacdo de escassez, diante de um
crescimento da economia entao proje-
tado em 5% do PIB para o ano, exigia
prontos investimentos. De seu lado, o
Governo acionou os 6rgdos ligados a
eletricidade, como a EPE e a agéncia
reguladoraAneel, e moldou o chamado
leildo de reserva, projetado para com-
prade energiaaser entregue nos proxi-
MOS anos — justamente para atender o
mercado em caso de maior necessida-
de de megawatts. Os empresarios do
setor também se prontificaram. Institu-
cionalmente, aAssociacdo Brasileirade
Agribusiness (Abag) montou grupo es-
pecifico paraabiodetricidade, eaUnido
da Industria de Cana-de-Acucar (Uni-
ca), que tem consultoria especifica, fo-
cou o tema junto as suas 107 fabricas
associadas. |soladamente, no entanto,
0 nicho de mercado que se avizinhava
esbarrou em problemas que serviram de
desestimulo.

A cogeracdo tem pontos favoraveis
e desfavoraveis para a usina. Positiva-
mente, ha a oferta garantida de bagaco,
matéria-prima que so tende a crescer
com mais areas de canaviais (foram
431,2 milhdes de toneladas na regido
Centro-Sul em 2007 e, na safra vigen-
te, devem chegar a 498,1 milhdes de
toneladas). Outra realidade positiva: a
totalidade das cerca de 170 usinas ins-
taladas no Estado de S&o Paul o faz ener-
gia do bagaco para uso préprio nos seis
meses médios da safra, e, portanto, tem
condicdes de ampliar essa oferta com
investimentos em caldeiras e turbinas
mais potentes.

A titulo de comparacdo, a usina hi-
drelétrica de Santo Antdnio, no rio Ma-
deira (em Rondbnia), com 3,1 mil MW
de capacidade instalada, devera custar
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R$ 9,5 bilhdes quando for inaugurada
em 2012. Uma usina cogeradora de bi-
omassa com mesma poténcia exigiria
investimento de cerca de 40% desse
valor, segundo Luciana Coicev, douto-
raem agronomiapelaUniversidade Es-
tadual Paulista(Unesp), de Jaboticabal/
SP, e pesguisadora da empresa GAtec.

Ceticismo — Mas apesar do com-
parativo favoravel, boa parte dos em-
presarios do setor sucroalcooleiro ado-
ta o ceticismo quando se fala em mer-
cado de bioeletricidade. Motivos ndo
faltam. O primeiro deles é afaltade ga-
rantia de mercado consumidor, até por-
gue 0s investimentos necessarios para
ampliar acapacidade dos equipamentos
podem chegar a R$ 30 milhdes. E certo
gue a maioria desses recursos pode sair
definanciamentos publicosviaBNDES,
mas, ainda assim, sem garantia de mer-
cado consumidor seria como fazer uma
aposta no escuro. A principal clientela
dessaenergiaadicional éaindustria, que
vivefaseaguecidano Pais, masquetam-
bém enfrenta a concorréncia dos im-
portados — que ndo gastam um simples
kilowatt para entrar no Brasil. Ou sgja,
ha dlvidas sobre se 0 consumo energé-
tico seguira crescente.

Outro ponto que faz o empresariado
cocar acabeca é aconcorréncia de insu-
mos. Fora o bagaco da cana, a eletrici-
dade extra-hidrel étrica pode ser feita por
carvao (o que éinviavel, devido acustos
eproblemasambientais), vento (também
invidvel, por ser restrita a determinadas
regifes) e, entre outros, por gas natural.
Atualmente, assiste-se aum embate por-
que o Brasil depende muito do gas da
Bolivia e ndo é possivel saber até que
ano — ou més — o vizinho pais garantira

o fornecimento. Mas hé as recentes des-
cobertas da Petrobras de campos pro-
fundos no Brasil. E projeto, deve demo-
rar de dez a 15 anos, mas um diasai. E
ai? Seraque o bagaco, hojetéo cotejado,
continuaraprioritario?

Outro exemplo contra a maré da
cogeracao do bagaco é a usina hidrelé-
trica Jirau, segunda do complexo Rio
Madeira, que o grupo vencedor do lei-
&0, o Energia Sustentavel (formado
pelas empresas Suez, Camargo Corréa,
Eletrosul e Chesf), promete concluir um
ano antes do previsto, noinicio de 2012.
A lista ndo péra por ai. Outro né que
aflige o setor produtivo é o investimen-
to necessario para levar a eletricidade
produzida dentro da usina até os cabos
dadistribuidora.

A regulamentacdo é bem clara: 0s
“acessantes’ (produtores de eletricida
de) assumem 0s encargos de conexao
dos ativos de uso exclusivo para seu
atendimento. Além disso, é cobrada a
TUST, tarifade uso do sistemadetrans-
missao e 0 encargo de conexao, para
remunerar o ativo darede de intercone-

X80 desde a “boca da usina’ até arede
basica. Os encargos de conexao fazem
parte da estrutura de precos da bioele-
tricidade, que é fixada pelo Ministério
das Minas e Energia como teto para o
leil&o. Nesse valor é incluida uma par-
celarelativa atais encargos.

Oleildo de 31 dejulho, como jades-
crito, marca a entrada para valer do
Governo no mercado de cogeracéo, € 0
preco a ser pago é de R$ 149,40 por
MW. “O valor remunera o investimen-
to”, avalia um executivo da Unica. Por
iSsO mesmo, as 118 usinas ja cadastra-
das na EPE devem confirmar sua parti-
cipagdo. Elas tém capacidade instalada
de 7,8 mil MW. E mais do que o dobro
dafutura Jirau (3,3 mil MW).

Mesmo com a energia da futura hi-
drel étrica e das usinas sucroalcooleiras,
o Brasil vai precisar de mais oferta. Em
maio, segundo o Operador Nacional do
Sistema (ONS), entidade que coordena
as operacdes do sistema energético, o
pais consumiu 48 mil MW médios, au-
mento de 2,3% em relacdo a maio de
2007. Se esse crescimento seguir nos
proximos meses, o consumo do ano
passara com folga dos 5% previstos em
janeiro para o crescimento do PIB. Es-
tudos de empresas ligadas a cogeracdo
avaliam gue se toda a cana da safra
2007/08 fosse empregada na producéo
de éetricidade, tirando-se os MW para
consumo das usinas, haveria uma gera-
¢&o de aproximados 8,6 mil MW. E um
montante equivalente a producéo con-
junta das hidrelétricas de Itaipu e de
Itumbiara, esta localizada em Goias. E
gue deve, portanto, ser levado mais a
sério por todaacadeiaenvolvidano as-§
sunto. & 3




SANIDADE

OS PERIGOS DA
BROCA

s pragas enfrentam as tecnolo-

gias mais avancadas e seguem

Como principaisinimigasdacana-
de-acUcar. Osprogramas de melhoramen-
to genético so eficazes em variedadesre-
sistentes, mas o0 problema persiste tanto
em &reas canavieirastradicionais, como a
regido nordeste do interior paulista e as
chamadas novas fronteiras do setor su-
croalcooleiro.

O agrénomo Sizuo Matsuoka, diretor
de Pesquisa e Desenvolvimento da Cana
Vidlis, empresa formada por uma parce-
ria entre a VVotorantim Novos Negécios e
um grupo de pesquiadores, explica que
as variedades plantadas nas novas areas
canavieirasdo pais sio astradicionaisque
s20 levadas paralé e sdo ainda mais ata
cadas porque nessas regifes ndo existe 0
controle bioldgico. Apesar dos esforgos
tecnol 6gicos, as pragas e doengas persis-
tem. Por isso, aCanaVidistem como uma
das énfases do seu programa de melhora-
mento genético aselecdo devariedadesin
loco e, assm, conseguir variedades mais
resistentes.

Entreaspragas, talvez aprincipa sga
a broca-da-cana-de-agulcar, causada
peloinseto L epidoptero Diatraea sac-
charalis. A larva desse inseto da fa-
miliadas borboletas se desenvolve no
interior do colmo e dai resulta o pre-
juizo, que pode se dar de varias for-

DANOS

Larva da broca provoca
lesdo no colmo da cana,
regido afetada onde dois
fungos causam a
podridéo

Delcy Mac Cruz

mas. Matsuoka explica essas formas:

1 — Quando o atagque se daem plan-
tas jovens o inseto danifica a regido do
meristemna apical e entdo resulta a morte
do perfilho, cujo dano se chama comu-
mente de “coracdo morto”;

2 — Nafasejovem, antes de penetrar
0 colmo e no momento dessa penetracao,
0 inseto pode se dimentar dos tecidos da
gemalatera dacana, danificando-aecom
iss0 resultando em menor nimero de ge-
masvidveis, seestacanavier aser utiliza-
da como muda;

3— Umavez nointerior do colmo, o
inseto se desenvolve dimentando-se dos
tecidos do mesmo, criando uma galeria
que, se a intensidade de atague for dta,
mulitas reunidas no mesmo colmo danifi-
cam-no totalmente, a ponto de secélo,
ou quando agaeriafor circular no ponto
logo acima do n6, quebrélo;

4 — A partir da lesdo no tecido do
colmo deixado pelalarvinhaao penetrar o
mesmo e, principa mente, do orificio dei-
xado para a saida da borboleta na fase
adulta, penetram no colmo dois fungos
gue causam podriddo.

Conforme Matsuoka, esta Ultimafor-
ma de dano, causado pelas podriddes, é
geralmente o maior prejuizo causado pela
broca. E explica: essas podriddes sdo cau-
sadas por dois fungos. A primeira é a fu-
sariose, podridéo causada pelo fungo Fu-
sairum moliforme; a segunda € provoca-
da por Coalletotrichum fal catum, a podri-
déo vermelha propriamente dita. Resulta
do atague desses fungos a podriddo dos
tecidos do colmo, que pode ser percebida
facilmente pela coloraco avermelhada
junto agaleriada broca.

Areas tradicionais ou mesmo as
novas fronteiras sao atacadas pela
broca-da-cana-de-acucar

Osproblemasndo seresumem aplan-
taem d. Conforme o engenheiro, nain-
dustrig, a inversdo da sacarose causada
pelos fungos é o primeiro dano. As canas
secas, no todo ou em parte, sdo outrafor-
ma de dano, porque aumentam afibrae,
assm, dificultam a extracdo do cado. O
terceiro dano vem do avermelhamento dos
tecidos, resultado do acimulo de fendis,
queprejudicaacdarificacdo do aclicar. Con-
forme o diretor daCanaVialis, o produtor
deveiniciar osviveiroscom mudasdeboa
origem. |sso, na atua explosdo de plan-
tio, ndo esta sendo possivel. Entéo, pelo
menos ele deve programar 0s Novos Vi-
veiros com mudas sadias para, por oca
Sido da primeira reforma, ter mudas de
boaqualidade e das variedades mais apro-
priadas. &

EFEITOS

Segundo Matsuoka, o0s
problemas nédo se
resumem a planta, pois
o primeiro dano é
inversdo da sacarose
causada pelos fungos

Ary Diesendruk
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AGRICULTURA FAMILIAR

JUNTOS, LEGALIZA

ara desenvolver a agropecuéria

do municipio de Sdo Jodo do

Oeste/SC, agricultoreseinstitui-
¢oes publicas criaram a Cooperativa de
Producdo Agroindustrial Familiar (Coo-
pafaso) eaCentral dasMicrobaciasHi-
drograficas de Sao Jodo do Oeste (Ca-
migro). Duas organizagdes que tém por
finalidade procurar o desenvolvimento
sustentavel da agricultura familiar do
municipio e o desenvolvimento dasagro-
industrias. A Coopafasjo ainda esta na
fase de registro e encaminhamentos
burocréticos, mas logo o conselho de

O agricultor Ivo
Wolfarth, além do leite,
produz 80 pés de figo e

250 de péssego
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E MAIS FORTES

Bruno Pacheco
bruno@agranja.com

administracdo vai definir
guais as prioridades amé-
dioelongo prazosentre os
setores produtivos.

De acordo com o as-
sessor administrativo e
comercial dasinstituicoes,
Rogério Rech, a coopera-
tiva serve como estrutura
de apoio para legalizar as
pequenas agroindlstrias e
diminuir alguns custos de
implantacéo de empresas.
“A vantagem para Sao
Jodo do Oeste é que todas
as vendas de produtos
com o carater informal
passam para a formalida-
de. Isso vai gerar movi-
mento econdmico e bene-
ficia a receita do munici-
pio, Estado e nacdo”, explica Rech.

Os associados da Copafasjo tém a
possibilidade de legalizar seus empreen-
dimentos. Para isso, é necessario que
se faga um contrato de comodato com
as agroindistrias pelo qual se estabele-
ce um padrdo de qualidade da producéo
e 0s critérios ou formas de como vai
funcionar essa parceria. Com isso, aco-
operativa emite nota fiscal do produto
ja industrializado e o associado pode
entregé-lo com nota fiscal no mercado
consumidor. E uma forma de viabilizar
0s pequenos empreendimentos, tirar as
pessoas da informalidade e gerar au-
mento no movimento econdémico. A
cooperativatambém possibilitaao agri-
cultor a aquisicdo de equipamentos e
embalagens diretamente de fabrica a
pregos mais acessiveis.

Vandro Luis Walter

A

Ha 4 anos
a dona-de-casa
Clarice Kaufmann produz
panificados como
péaes, bolachas, cucas
e bolos

Exemplos que deram certo — A
dona-de-casa aposentada Clarice Kauf-
mann, que reside nalocalidade de Forta-
leza, € um exemplo de aguém que ndo
quer parar de trabalhar. Em 2004 come-
cou a produzir panificados. Hoje esta
fornecendo produtos para o Compra Di-
reta e Companhia Nacional de Abasteci-
mento (Conab) — ambos programas so-
ciais do Governo Federal. “Produzimos
pées, bolachas, cucas, bolos, sonhos,
massa caseira e macarrdo”, descreve
Clarice. Segundo dla, aintencéo é ampli-
ar o empreendimento aos poucos. “Te-

58 | JUNHO 2008



DOS

nho muitas idéias e pretendo crescer
muito ainda. Considero esse empreendi-
mento viavel”, complementa. Paraela, a
fundacdo da cooperativa € a realizagdo
de um sonho. A produtora de panifica-
dos explica que, por meio da Copafasjo,
podera obter um rétulo para os produto-
res e o custo das embal agens podera di-
minuir sensivelmente. Em breve, preten-
de obter o avara sanitario. Com orgu-
Iho, diz que os produtos s&o todos natu-
rais e garante preservar esse diferencial.

Figo e péssego — Nalocalidade de
Medianeira, o agricultor lvo Wolfarth
comegou em 2006 a desenvolver uma
novaatividade nasuapropriedade, afru-
ticultura. Naguele ano plantou 80 pés
de figo e 250 de péssego. Wolfarth pre-
tende vender a producéo in natura por
algum tempo. “ Estamos cientes de que
se as arvores carregarem bem, néo con-
seguiremos vender toda a producdo na
época da colheita’, afirma. Nesse mo-
mento, toda producéo é absorvida pelo
programa CompraDireta e asfrutas sdo
entregues para as escolas do munici-
pio. Apesar de ainda estar em fase ex-
perimental, Wolfarth pensa em ampliar

Vandro Luis Walter

a area plantada. “Existe um bom mer-
cado para a nossa producao atual e ndo
estamos divulgando muito parando cor-
rer o risco de ndo poder atender todos
0s consumidores’, esclarece.

O produtor ndo revel ou, mas garan-
te que o baixo investimento, até agora,
gerou bom retorno financeiro. O proje-
to foi contemplado com recursos da
administracdo municipa atravésdo Ins-
tituto de Desenvolvimento Educacional
do Parana (Fundepar), o que incentivou
0 produtor no inicio dessa atividade.
Segundo o fruticultor, a cooperativa de
S0 Jodo do Oeste podera auxiliar bas-
tante no desenvolvimento dessatividade
e menciona a redlizagdo de cursos de
capacitacdo, busca de mercados, em-
balagens, rétulos, vidros, sanidade, en-

treoutros. Masaprincipal atividade eco-
némica de sua propriedade continua
sendo a producdo de leite.

Artesanato — O engenheiro agro-
nomo da Prefeiturade S&o Jodo do Oes-
te/SC, Pedro Canisio Heberle, escolheu
0 artesanato para passar as horas de fol-
ga. Para abrigar as maquinas e equipa-
mentos, Heberle construiu um pequeno
ga p&o de 48 metros quadrados. Além de
produzir artesanato leve, pensa em tra
balhar com artesanato pesado. “Seria
umaformaalternativade producdo dearte
em madeira rastica. Nisso sera possivel
aproveitar troncos e restos de madeira
para produzir esculturas e méveis rdsti-
cos’, conta

O principal enfoque do engenheiro
agrénomo é a utilizacdo de restos de
marcenaria, madeira reciclada de cons-
trucbes antigas e madeira de refloresta-
mento. Para ele, o artesanato por en-
guanto esta sendo uma atividade secun-
déaria. Em relacéo ao mercado, é restri-
to a0 municipio, circulo de amigos e
conhecidos. “Na nossa regido ainda
existe pouco potencial de consumo
dessetipo de material”, afirma. Heber-

le diz que quando a

Pedro Heberle
utiliza o artesanato
para passar as horas
de folga

producdo aumentar &
preciso buscar ferra-
mentas de mercado e
um dos mecanismos
poderia ser através da
Copafasjo. &

A MAIOR FEIRA DINAMICA DE MAQUINAS AGRICOLAS DO MUNDO!
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EDUARDO ALMEIDA REIS

uando comecei amexer com fa-

zendas leiteiras, 14 se vdo mais

de 40 anos, fiquei espantado
com as noticias trazidas dos Estados
Unidos pelo diretor de nossa coopera-
tiva, que |4 esteve a convite de uma
industria empacotadora.

O diretor visitou uma cooperativa
americana em que os produtores for-
neciam, em média, 8 mil quilos/dia,
coisainimaginavel em nossaregido do
Estado do Rio. Osretireiros chegavam
de automével, trabalhavam determina-
do nimero de horas e voltavam para
suas casas, quando haviaretireiros. Na
maioria das fazendas, todo o servico
erafeito pelo fazendeiro e sua mulher,
sendo que a santa ainda cuidava da
casa.

Umavez por semana, 0 mariddo pe-
gava seu carro parair ao leildo de va-
cas amojando. Suas vacas secas eram
compradas pelo sujeito que passava de
caminhdo, pela fazenda, também uma
vez por semana. Ainda me lembro do
aperto do nosso diretor, que acompa-
nhou o fazendeiro ao leildo de vacas
amojando e passou a viagem inteira
estudando como abrir a porta do car-
réo do americano. Por mais que pro-
curasse, ndo atinava com o botdo que
substituia a maganeta dos nossos va-
lorosos Aero Willys, Fuscas e Vema-
guetes.

Lembrei-me da histériaquando pas-
sei trésdiasnumafazendaleiteira, neste
ano de 2008, e me assustei com as
motos que saiam do estabulo ao escu-
recer. Pois é nossos retireiros ainda
moram nas fazendas, mas hoje vao de
moto para suas casas. Segundo me dis-
seram, as prestacdes saem por um ter-
¢o de um salario minimo, e todos ga-
nham bem mais que um salério. E chi-
gue pegar a moto nova para andar 500
metros, depois de um dia de trabalho.

LEITE

Hoje, nos Estados Unidos, presu-
MO que a maioria das usinas compra-
doras de | eite trabal he com produtores
de 20 mil quilos diérios, porque aqui
mesmo, no Brasil, visitei uma fazenda
gue jatem média de 50 mil quilos/dia,
como dei noticia numa crénica para
A Granja.

Com o advento do braquiardo, o
problemadalimpezaanual dos pastos
foi consideravelmente simplificado. O
proprio capim, em pasto vedado, aca-
ba com amaioriadas pragas, mas nem
sempre foi assim.

Ainda me lembro da visita que fiz,
em companhia do maior produtor de
leite de nossa regido, aumade suas fa-
zendas onde mantinha o gado solteiro.
Terras de 6tima qualidade, acidentadas
e pastos predominantes capim-gordu-
ra, capim-jaragua e moitas de coloni&o.
Os pastos sujavam muito e eram bati-
dos por turmas contratadas num esta-
do vizinho, que ganhavam por dia.

Fomos de carro até acabar a es-
trada e prosseguimos a pé, o fazen-
deiro e eu, ele falando muito alto, aos
berros, como se eu estivesse do ou-
tro lado do vale. Perguntei-lhe o mo-
tivo daquelagritariaas 14h, e ele, mui-
to sério: “E para o pessoal acordar e
pegar na foice, antes da gente chegar
|1&". Ganhando por dia, aturmase dei-
tava a sombra, depois do almogo, e
dormia horas e horas 0 sono dos jus-
tos.

Baixinho e nervoso, enriquecido
como boiadeiro, maior produtor delei-
te de nossa regido, o bom amigo era
meu tesoureiro no Sindicato Rural.
Raramente passava dos 3 mil litros/
dia, mas encontrou um jeito de ganhar
dinheiro com suas vacas mestic¢as. De
trés em trés anos, vendia um curral
fechado para os novos produtores do
Nordeste, apurava US$ 200 mil na

LUCROS NO

transacdo (no délar de antigamente),
pintava o estabulo, consertava as tor-
neiras, remendava o concreto, dava
férias prolongadas aos seus emprega-
dos; meses depois, estava com o cur-
ral completo com as novilhas que en-
travam em producdo. Sim, porque ao
vender as vacas de quatro crias, guar-
dava suas filhas para reposic¢éo do re-
banho.

E sistema que ndo funciona com
20 vacas mesticas, mas funciona com
300 ou 400, porque o fazendeiro, de
tempos em tempos, bota a méo num
dinheiro firme.

Pois é: nossos retireiros
ainda moram nas fazendas,

mas hoje vdo de moto
para suas casas

Nervoso, como todo sujeito baixi-
nho, meu saudoso vizinho e amigo an-
davaarmado etinhaautomdéveisimen-
sos, modelos Galaxie e Landau. As
ruas da cidade onde ficava nosso Sin-
dicato eram estreitas, com estaciona-
mento dos dois lados, mal dando pas-
sagem para um carro na parte cen-
tral. Ora, o motorista que vinha de 14,
vendo aguele sujeito baixinho ao vo-
lante do Landau, forgava a barra para
passar. E meu tesoureiro, que tinha
sotaque sul-mineiro carregado, espe-
rava do lado de ca Quando os dois
carros, meio enviezados, estavam ja-
nela com janela, o motorista do Lan-
dau tirava o revélver da pasta e orde-
nava: “Vortal Vortal”.

Nunca vi ninguém que ndo “vor-
tasse”, a mil por hora, de marcha-a-
ré, para dar passagem ao Landau. i
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UMA EXCECAO

Em um contexto de reducéo nas vendas para os fabricantes de equipa-
mentosagr icolas, asdistribuidorasdesilos-bolsa estdo comemor ando. Trata-
se de um claro indicio de que o produtor rural esta se preparando para
armazenar seus gréos e enfrentar o momento de crise como pode. No caso
destes praticos sistemas de ar mazenagem, a explosao da demanda superou
todas as expectativas e 0s estogues sdo minimos nesse momento. Ja em
2007, as vendas de silos-bolsa cresceram 50% em comparagdo com 2006 e,

para este ano, a estimativa € de que a alta na comer cializagdo sgja seme-
Ihante ou até superior ao ano passado.

CONFLITO SEM FIM NO SETOR
AGROPECUARIO

A situacdo permanece nebul osa entre os produtores e o Governo. O didlogo
entre o setor e as autoridades continua, mas os progressos sao lentos. Cabe
lembrar que no comego de margo o0s governantes decidiram aplicar retencdes
as exportagdes de graos, o que resultou numa crise de grandes proporcoes e
greve dos produtores. Permanece a expectativa de que o setor pode tomar
novas medidas nesse sentido caso ndo avancem as negociagdes. Os principais
pontos do conflito seguem centrados nos impostos para as exportacoes e que
virtualmente fixam um teto para os pregos agropecuérios. Essa medida reflete
uma obsessdo do Governo em conter oS precos internos por meio de grande
intervencéo no mercado. A controvérsia segue com final aberto, mas ja tem
ocasionado importantes declinagfes nas economias do interior do pais.

Divulgagao Plantar

CHACRAIE
TR’ Go As incertezas a res-

peito do pregofind, distorcido pelasme-
didas do Governo, estdo agregadas as
preocupaces com a seca. A estimativa
€ de que sgja registrada uma reducao
na area plantada com a cultura

SOJA A colheita da oleaginosa

somaem torno de 60% da érea plantada
e aestimativa para a producdo continua
em cerca de 48 milhdes de tondadas.

CARNE Assim como ocorreu

em abril de 2006, a suspensdo das ex-
portacdes lentamente comecam a so-
brecarregar o mercado interno e a de-
terminar baixas nos pregos, que ja es-
tariam de acordo com as pretensoes do
Governo.

LEITE .. .. o vac

entre 0,75 e 0,85 peso, ab mesmo tem-
po em que os produtores consideram
impossivel manter o negdcio a valo-
res abaixo de 1,25 peso por litro.

MERCADO NOVO

Duranteo primeirotrimestre
deste ano, as exportacdes de car-
nes equinas ultrapassaram o0s
US$ 26 milhGes. As remessas

cresceram 10% em divisas e
30% em volume, somando 9.037
toneladas. Os principais merca-
dos compradores dos cortes fo-
ram RuUssia, Holanda e Franca.

INDUSTRIAS FRIGORIFICAS PARADAS

elr

Marcos Giest

Devido ao conflito entre 0 Governo e os produtores os frigorificos exporta
dores completaram, no comego de maio, um més sem concretizar embarques
a0 exterior. Além de amargarem aperda dos excel entes pregosinternacionais, os
exportadores temem perder também quase todo o beneficio da Cota Hilton, um
volume de 20 mil toneladas de carne de ato valor e quaidade que a Unido
Européia compradaArgentina sem taxas alfandegarias. Desse total, que é envi-
_in ado a0 longo de todo 0 ano, resta despachar em torno de 21%, com um prazo de
i tempo para embarque que ndo deve ir além dos primeiros dias de junho. Para
’ r‘,m compensar parte das perdas, o idea seria suprir esse volume com os cortes
maisval orizados e que significam um diferencial de US$ 3 mil por tonelada. No
entanto, como essa oferta implica mais tempo de producdo, as empresas ja
projetam completar parte dessa cota com cortes menos valorizados.




PLANTIO DIRETO

O PLANTIO DIRETO,
CAMINHO DO FUTURO

o Brasil houvesignificativaevo-
luc&o daagriculturacom aado-
¢do do plantio direto. Muitos
agricultores, gue hoje conduzem lavou-
ras, ja nasceram em areas sob plantio
direto, geragdes que desconhecem 0s
prejuizos ambientais e os el evados cus-
tos de lavouras sob preparo convenci-
onal desolos. A coragem eaceficiéncia
do agricultor brasileiro, buscando al-
ternativas técnicas e praticas para so-
lucdo de problemas, entretanto, ndo sdo
suficientes para ser competitivo no
mercado de alimentos. E necessario es-
tabelecer metas de aumento de produ-
¢do, com base naevolucgéo histéricade
rendimentos. Estima-se em torno de
4% a meta anual de aumento de pro-
ducdo de graos dos agricultores mais
eficientes. Essa meta deve ser acom-
panhada da ado¢é&o de praticas agrico-
|as ambientalmente amigaveis erastre-
abilidade de produtos, para atender de-
mandas de mercados mais exigentes.
O agricultor que adota plantio dire-
to faz a sua parte da cidadania e pode
afirmar, com orgulho, que participa
com agdes préticas e econdmicas para
atender as demandas da humanidade
reI acionadas a ecologia, recursos na-

Eng. Agr. Dirceu Gassen
dirceu@dirceugassen.com
Texto e fotos

turais e producdo limpa de alimentos.
Nos ultimos 30 anos foram muitos os
problemas levantados como empeci-
Ihos para a adoc&o do plantio direto,
destacando-se afertilidade de solos, as
pragas, as doencas, as plantas dani-
nhas, a cobertura vegetal, a adubacéo
verde, o milho no sistema de produ-
¢ao, 0 suporte da pesquisa e a mudan-
ca de mentalidade do agricultor.

O manejo de solos — O aumento
dos teores de material organico e da
cobertura vegetal diversificada, com
rotagdo de culturas, sdo desafios rele-

vantes nas discussdes sobre plantio di-
reto e continuam sendo demandas im-
portantes para a sustentabilidade da
agricultura. A cobertura vegetal com
plantas diferentes das lavouras usuais,
como o nabo forrageiro na sucesséo
com trigo, soja e milho, € importante
estratégia para reduzir populacdes de
pragas-de-solo (grilos, cords e cupins)
e de patégenos necrotroficos.

A nova realidade de precos eleva-
dos de fertilizantes obrigara o agricul-
tor a semear culturas para adubagéo
verde. Por exemplo, a producéo de 5
toneladas de matéria
seca/ha (apenas 500 g/
m?) terd um conteldo
de mais de 2 toneladas

O agricultor que adota o
plantio direto faz a sua
parte da cidadania e pode
E afirmar, com orgulho, que
participa com agbes
praticas e econdmicas para
atender as demandas da
humanidade
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PLANTIO DIRETO

de carbono/hectare e aproximadamen-
te 500 quilosde N, P K, S, Ca, Mg e
outros elementos, compondo os 16 nu-
trientes essenciais da planta. Isso equi-
vale aumatonelada defertilizante for-
mulado, considerando apenas N, P e
K. Portanto, a reciclagem de nutrien-
tes usando-se a adubagado verde ndo é
mais um sonho pregado por pesquisa-
dores, mas uma necessidade para so-
breviver na agricultura.

Os agricultores que percebem e
guantificam aspectos quimicos, fisicos
e biologicos de solos, com a rotagdo
de culturas e com aintroduc&o de plan-
tas para producgdo de biomassa, conti-
nuam firmemente no processo de sis-
temas de producéo planejados para
médio e longo prazos.

Aspragas— O plantio direto criou
ambiente favoravel para o restabel eci-
mento de intensaatividade biolégicano
solo, existente nas areas de flora nati-
va. Com a cobertura de palha ocorreu
0 aumento populacional de espécies
desconhecidas naagricultura. Também
resultou no desenvolvimento de popu-
lagBes consumidoras de palha, de pre-
dadores, de parasitos e de microorga-
nismos eficientes no controle biol gi-
co de pragas. Com isso, houve a ne-
cessidade de adotar estratégias seleti-
vas de controle de pragas e a manu-
tencdo da fauna benéfica.

Os cor0s, por exemplo, apareceram
no inicio daexpansédo de area sob plan-
tio direto, como ameaca para o siste-
ma. Logo, aidentificac8o de espécies
e a geracdo de informacdes sobre bio-
logia, combinadas com alternativas efi-
cientes de controle, resultaram em préa-
ticas de manejo e solugdo do proble-
ma. Foram identificadas espécies no-
vas para a ciéncia e benéficas para a
agricultura, que deixam galerias e in-
corporam palha, sem causar danos em
plantas, surgindo como simbolo da
mudanga da fauna benéfica sob plantio
direto.

As doencas — As doencgas sempre
foram a maior ameaga a continuidade
do plantio direto, especialmente as ne-
crotréficas, transmitidas por sementes
e mantidas nas lavouras sobre restos
culturaisdacultura o ano anterior. Ain-
da existem conflitos de opinido entre
pesqui sadores que apresentam alterna-
tivas de solugdo dentro do sistema de
producdo sob plantio direto e os que

; O aumento dos teores de material §
(L% organico e da cobertura vegetal

#3  diversificada, com rotacio de
culturas, sdo desafios relevantes

: nas discussdes sobre
' plantio direto
;o i

Y

=

-'|

sugerem a alternativa de aragdo pro-
funda do solo para controle de doen-
¢as. As razdes apresentadas para con-
trole de doengas com o revolvimento
do solo conflitam com as evidéncias
de campo, no Brasil e no exterior, de
agricultores que conduzem suas lavou-
ras sob plantio direto durante muitos
anos com abundancia de biomassa ve-
getal.

Novas doengas, como a ferrugem
asiatica da soja, apareceram nesse pe-
riodo, masnao tém relagdo com o plan-
tio direto. Elas séo biotréficas, sobre-
vivem em plantas vivas e sdo dissemi-
nadas pelo vento, independentemente
da palha no solo. Os modelos de de-
senvolvimento populacional de doen-
¢as, com base em dados de clima e de
incidénciados patégenos, tendem a ser
cada vez mais usados, com a geracéo
de informagdes mais precisas em esta-
¢Oes de aviso na lavoura.

Os patégenos que sobrevivem em
restos culturais podem ser ameaga para
a lavoura sem rotagdo. O estimulo ao
aumento de atividade bioldgica, a co-
bertura de solo com vegetacdo e a ado-

¢ao de cultivares com caracteristicas
de resisténcia aos patégenos prevalen-
tes em cada regido, combinados com
a rotacdo de culturas, sdo estratégias
importantesem lavouras pararendimen-
tos elevados.

Plantas daninhas — A selecdo de
populacdes de plantas daninhas resis-
tentes a herbicidas residuais ou pés-
emergentes, destacando o leiteirinho e
0 picdo-preto, criou maior demanda
paraapesquisaem soja. Também, apa-
receram novas plantas daninhas de di-
ficil controle, como o saco-de-padre.
Com o desenvolvimento da soja RR e
a percepcao da solucado dos problemas
com plantas daninhas resistentes ou de
dificil controle em soja convencional,
o0 agricultor brasileiro passou a adotar
as cultivares de soja denominadas
transgénicas.

Com o uso generalizado de glifosa-
to nas lavouras de inverno e de veréo,
naturalmente, ocorre a selegdo de po-
pulacBes resistentes e de espécies de
plantas que toleram doses mais eleva-
das do herbicida. Ja se constatam po-
pulacdes de azevém e de buva que to-
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leram doses el evadas, sel ecionadas em
lavouras com uso sucessivo de glifo-
sato em doses reduzidas. Outras plan-
tas, como a trapoeraba, que ndo era
controlada com doses usadas para des-
secagdo normal, sobrevivem e tendem
a se estabelecer nas lavouras, exigindo
novas estratégias de controle.

O manejo para evitar a selecdo de
populacdes de plantas daninhas resis-
tentes a herbicidas é umarealidade ur-
gente, com a necessidade de incorpo-

PLANTIO DIRETO

rar préticas de rotagdo de culturas e
alternancia de métodos de controle.

Remuneracao pelo carbono — O
debate sobre créditos de carbono, com
0 aumento de teores de material orgéa-
nico no solo, gera expectativa de re-
muneragdo para o agricultor que ado-
ta plantio direto e outras boas prati-
cas agricolas. Os créditos ainda sdo
dedificil acesso parao agricultor, pelo
custo elevado do processo de habili-
tacdo e pela quantidade relativamente
pequena armazenada todo o0 ano no
solo.

A evolucéo da agricultura mundial
eacompetitividade naproducéo de ali-
mentos exigem do agricultor brasileiro
cadavez maior eficiéncia. A competiti-
vidade adquirida com o plantio direto
no passado exige novas estratégias de
gestdo rigorosa, combinadas com aro-
tacdo de culturas, sistemas de produ-
¢do economicamente vidveis e materi-
al genético mais produtivo e, ao mes-
mo tempo, resistente a pragas e doen-
cas. O posicionamento de mercado
com adivulgagéo de beneficios do plan-
tio direto, claramente
apresentados para a
sociedade, € uma ne-
cessidade crescente no
mundo competitivo da
producédo de alimentos.

Segundo Dirceu Gassen, é
necessario estabelecer
metas de aumento de
producgao, com base na ,
evolugdo historica de *-'I,--!J-
rendimentos

De pai Iﬁara filho:

=EE S

N&o é semear sem arar — Com
a adocéo do plantio direto houve sig-
nificativa evolugé@o no conhecimento
sobre a atividade bioldgica de micro-
organismos, insetos, patégenos, ma-
terial organico, carbono, adubagéo
verde, mecanizacgao e gestdo de siste-
mas de producdo para a sustentabili-
dade da producédo de alimentos. As
afirmativas de maior impacto, as ve-
zes constrangedoras, foram as que
destacavam a mente (cabeca) do agri-
cultor como fator mais importante
para a adocdo e o éxito do plantio di-
reto. A incorporagéo do sentido de sis-
temas de producgdo sustentaveis é a
base do éxito. As dificuldades ocor-
rem quando se adota a prética de “se-
mear sem arar”, sem rotacdo de cul-
turas, sem palha, sem raizes e se ro-
tula como “plantio direto”. A produ-
¢do econdmica de alimentos depende
de constante evolugdo tecnoldgica e
metas anuais de producdo com taxas
crescentes de rendimento, combina-
dacom rastreabilidade e praticas agri-
colas ambientalmente aceitéveis. &

TANDOD B[IIVI

AGRANJA | 65



AGRIBUSINESS

ACUCAR E ALCOOL

Lessandro Carvalho - lessandro@safras.com.br

COTACOES DO ETANOL CAEM COM ENTRADA DA SAFRA

O mercado interno de & cool com-
bustivel vai cedendo fortemente com
a entrada da safra de cana-de-agUcar
no Centro-Sul do Brasil. Os compra-
dores reduziram as aquisi¢des a0 ma-
Ximo possivel, com consumo quase
gue total de estoques em meio ao au-
mento pesado de oferta de etanol em
diversas regides produtoras.

Com isso, 0 mercado cedeu da li-
nha dos R$ 0,92/litro de hidratado,
na regido de Ribeirdo Preto/SP, no
inicio de maio, para niveis de R$
0,82/litro no dia 13, mas com indica-
¢Oes de até R$ 0,81/litro em alguns
negacios.

O analista de Safras & Mercado
Miguel Biegai avalia que o mercado
de etanol n&o enfrentou perdas ainda
mais consistentes porque 0s compra-
dores j4 estavam na urgéncia de rea-
lizar aquisi¢Oes pesadas e houve in-
tensa movimentacdo nestes niveis.
“Hareclamagbes em diversas cidades

SR T ol MRS, n'm,u.t'i-"m-.n-_""n‘-_rﬂ ] .i-'ﬁ:-r: 1
¥ Preco do acgucar no interior de Sao Paulo%

(R$/saca de 50 kg)
) - ¥ L 2 _-\I' y b .F- Tt | .I'blr
@ _novembro': - it E%.SE_. Tl.s'p R LT
g dezembro 23,68 .
T MR TR e
_Janeiro - [T 2% S0Y 45
_fevereiro A " 1.2 DGigiigN
h. margo = e -:--.I: g-ﬁ:&l E"-'El
abril _ 7y el
%- r o T v

L malo

guanto a falta de etanol em alguns
postos de combustiveis, o que ratifi-
ca a desconfianca de alguns opera-
dores de que os estoques estariam
mesmo curtissimos. O preco nas
bombas, no entanto, deve cair lenta
e paulatinamente, como é de se es-
perar”, salienta o analista.

O Instituto Brasileiro de Geogra-
fia e Estatistica (IBGE) divulgou, no
inicio de maio, um novo progndstico

oF e

sobre a producao agricola do Brasil
na safra 2008. Sobre a cana-de-acU-
car, o instituto projeta uma produgéo
de 557,975 milhdes de toneladas, el e-
vacdo de 8,2% na comparacédo com
as 515,821 milhdes de toneladas pro-
duzidas em 2007. Com o inicio da
colheitano Centro-Sul, aexpectativa
€ de que esses nimeros sejam revis-
tos nos proximos levantamentos,
apontou o IBGE.

ALGODAO

PRECO DOMESTICO SEGUE RECUANDO

O mercado brasileiro de algoddo em
plumaencerrou aprimeiraquinzenade
maio em declinio. A aproximagao da
entrada da safrano Centro-Oeste, jun-
tamente com as quedas verificadas na
Bolsade Mercadorias de Nova lorque
e no dodlar, derrubou os valores inter-
nos. A tendéncia é de continuidade des-
te movimento, caso persista este ce-
nario. No final defevereiro, o cenério
doméstico engatou uma seqiiéncia al -
tista, em fungdo da disponibilidade re-
lativamente reduzida e da alta do do6-
lar para niveis de R$ 1,75, aliado ao
forte incremento dos pregos interna-
cionais. A paridade de exportagéo pu-
Xou as cotacles, embora os embar-
gues no mercado spot ndo fossem ele-
vados.

Mas s6 o fato da referéncia da pa-
ridade de exportacéo ter subido, jare-
presentava fator de suporte interno,
apesar dademanda ainda um tanto he-

N TR W
Média dos precos do algod
(R$/@ CIF Sao Paulo Pgto. 8 dias)
novembro 3&0{

N

41,67

]anelro ¥ :|-:|-

feverelro

B _d dezembro

sitante. Atualmente, a situacado é exa-
tamente oposta. O Centro-Oeste se
aproxima da colheita, enquanto o do6-
lar afunda para niveis de R$ 1,65 e
Nova lorque recua.

E o mais complexo disso tudo é
gue um dos fatores para a desvalori-
zacdo na bolsa norte-americana é jus-
tamente o “re-fortalecimento” do do6-
lar frente a varias moedas do mundo.

- L]

Rodrigo Ramos - rodrigo@safras.com.br

=
n pluma

Menos em relacéo ao real brasileiro.
Normalmente, quando o ddlar enfra-
guecia em relacéo a outras moedas,
inclusive ao real, as commodities su-
biam. Agora, vem subindo |4fora, mas
continua desval orizando frente a bra-
sileira. Isto se deve ao fluxo de capi-
tais que esta entrando no Brasil, de-
pois da elevacdo da classificagdo de
risco do Pais.
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Dylan Della Pasqua - dylan@safras.com.br

COMERCIALIZACAO CONTINUA ACIMA DA MEDIA NO BRASIL

Osprodutoresbrasileirosde sojajane
gociaram 62% da safra 2007/08, segundo
levantamento divulgado em meados de
maio por Safras & Mercado, com base
em dados recolhidos até 9 de maio. Em
igua periodo do ano passado, acomercia
lizac&o envolvia também 57% e a média
para o periodo é de 55%. Levando-se em
conta uma safra estimada em 60,847 mi-
Ihdes de toneladas, o volume de soja ja
comprometido chegaa 37,860 milhdes de
toneladas. O relatério gpontou aconfirma:
¢80 da tendéncia estabelecida desde 0 ini-
cio datemporada, de aceleracéo das ven-
dasemrdacdoanormdidade. “Emborasga
importante frisar que as Ultimas semanas
mostraram umritmo bagtantelento deven-
das em funcdo daevolucdo predominante-
mente baixista dos pregos no mercado in-
ternacional”, destaca 0 andlista de Safras
& Mercado, Havio Franga Jinior.

Soja em Cascavel/PR
(R$/60 kg)

novembro

dezembro

janeiro

fevereiro

margo _

“Apesar de podermos encontrar di-
versasrazoesno lado comprador eno lado
vendedor paraessaforte movimentagéo da
novasafra, ndo hadlvidasde queaprinci-
pal motivacdo vem mesmo dospregos, que
desde o inicio do ano passado experimen-
taram um movimento de continua e inten-

savaorizagdo”, acrescenta. No lado fun-

TECNOLOGIA DE APLICACAD

Visite nosso estande na Hortitec 2008

damental, 0 suporte veio com 0 enxuga
mento dos estoques mundiais, combinan-
do saframenor e demandaem sdlido cres-
cimento, tanto paraaimentacdo como para
producéo de energia. E no lado financeiro,
gpesar das grandes oscilagOes, a utilizacdo
das commodities agricolas como protecdo
inflacionariagarantiu os ganhos.
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MILHO
PRECO FIRME A ESPERA DE DEFINICAO DA SAFRINHA

R L e el LR

Arno Baasch - arno@safras.com.br

O mercado brasileiro de milho per-

maneceu aquecido na segunda meta-
de de maio, com as atencbes volta-
das para o cenario internacional e o
clima da safrinha. O analista de Sa-
fras & Mercado Paulo Molinari afir-
mou que as projecdes do Departamen-
to de Agriculturados Estados Unidos
(USDA) apontando para uma redugéo
de 10 milhdes de toneladas nas ex-
portacbes do pais na temporada
2008/09 abriria oportunidades de ne-
gbcios ao Brasil, tanto no segundo
semestre quanto no préximo ano. “A
| 6gi ca aponta que esse volume de ex-
portacdes poderatransitar paraaAmé-
rica do Sul nos proximos meses, em
particular para o Brasil, ja que a Ar-
gentina devera voltar a bloquear os
registros de exportacdo em julho”,
comentou.

Molinari salientou que o0 mercado
interno permanece sélido em termos
de precos. “Os produtores vao co-

Média dos precos do'milho

(R$/saca 60 kg - Centro-Sul)

e

novembro

.-aezembro - 28,94
ja_neiro A ) 27:L
fevereiro 28,00

Ihendo a safra verdo, mas vendendo
apenas 0 necessario para as despe-
sas de curto prazo. Os negdécios vao
ocorrendo com lotes a fixar e o pro-
dutor segue observando os fatores
externos e a tendéncia de clima na
safrinha para definir a comercializa-
¢8o. Este processo deve se prolon-
gar nas proximas semanas, até que a
safrinha esteja fora de risco”, expli-

= il ' 'E : L
29131 Py AR A

ca. Molinari ressaltou, porém, que as
temperaturas baixas em maio apenas
nao resultaram em geadas devido aos
fortes ventos. “ A proxima frente fria
sugere um risco maior de geadas,
pelo menos no Parand’, alertou. Se-
gundo o mais recente levantamento da
Conab, a producdo da safrinha devera
ser de 18,28 milhdes de toneladas,
23,8% superior a safrinha anterior.

CAFE

Lessandro Carvalho - lessandro@safras.com.br

MERCADO SE MANTEM SEM GRANDES MUDANCAS

A primeirametade demaiofoi de pou-
cas mudangas no mercado internacional
do café. Os compradores no Brasil e no
mundo seguiram naexpectativapelaevo-
lucdo da colheita da safra nova brasilei-
ra, que estava apenas comegando. Ja o
produtor aguarda por umamelhor remu-
neracdo antes de colher o café novo. Dia
08 de maio houve a divulgacéo da se-
gunda estimativa da Companhia Nacio-
nal doAbastecimento (Conab) paraasafra
brasileirade café em 2008, que ndo teve
maioresefeito no mercado internaciona.

A Conab apontou aproducdo em 45,5
milhdes de sacas de 60 quilos. A estima-
tiva fica acima da margem trabalhada
anteriormente, que erade 41,3 milhdesa
44,2 milhdes de sacas. No entanto, o
mercado fixou suaidéiajaem umasafra
brasileirade 50 milhdes a 53 milhfes de
sacas, que as empresas de consultoria e
tradings trabalham. Além disso, as Ulti-
mas estimativas da Conab acabam tendo
problema ao ndo se conseguir fechar os

L

Preco para bica corrida do sul de Minas

(Bebida Boa - Tipo 6 — R$/saca de 60 I&g)

¥ novembro 24570
dezembro 258,10
janeiro 262,09

3 feve;eiro- B 280,40
margo i 25?3, 8

abril

255,67 gk

maio

guadros de oferta e demanda com base
nos seus niimeros de safra. De um jeito
ou de outro, acaba sempre faltando café
na conta. Por isso, 0 mercado internaci-
onal acaba naturalmente olhando com
ressalvas a estimativa do Governo.

O tamanho da safra brasileira conti-
nua sendo o0 “X” da questéo. Se a safra
for proxima ao que a Conab indicaisso
representaum problemasério paraaofer-

ta mundial, porque os estoques ja estao
em niveis muito baixos e 45 milhGes de
sacas € sO 0 que o Brasil precisa para
consumo interno e exportacdes. Cin-
guienta milhdes de sacas apenas seriam
um pequeno alivio parao quadro de ofer-
ta e demanda, e ndo representaria, como
temem os produtores no Pais, motivo
para grandes quedas nos precos interna-
cionais.

68 | JUNHO 2008



N, 5 <afras

ARROZ

Rodrigo Ramos - rodrigo@safras.com.br

VALORIZACAO INTERNACIONAL SUSTENTA MERCADO DOMESTICO

A ténica do mercado doméstico de
arroz segue sendo ditada pela postura
retraida dos produtores e por uma pre-
senca bastante ativa das indistrias. O
lado da oferta aposta em patamares de
precos ainda mais atrativos, com a ma-
nutencao daelevacdo internacional ecom
a passagem do periodo de colheita no
Brasil.

Este sentimento faz com que o vo-
lume disponibilizado de cereal sejabai-
X0, mesmo com a colheita aproximan-
do do final nas principais regides. A
apreciacao global exageradaabriu apos-
sibilidade de exportagbes por parte do
Brasil e fez com que o mercado nacio-
nal, quase sempreisolado das variagOes
externas, passasse a ter uma correlagéo
direta.

No Rio Grande do Sul, a saca de 50
quilos foi cotada a uma média de
R$ 35,00 na primeira metade de maio,
ganho acumulado de 6% no més e de
39,5% em relagdo ao mesmo periodo

Preco do arroz irrigado em AIegrete/RS

__(R$/50kg) o

Inr

novembro s 2193
_dezembro

janeiro
fevereiro

margo
abril

maio

do més anterior. No ano, a valorizagdo
€ de 55% e, frente & mesma data de
2007, de 73%.

Em Santa Catarina, segundo maior
produtor, asacaénegociadaaR$ 31,25,
acumulando incremento de 25% em re-
lac&o a0 més passado, de 43% em 2008
e de 50% na comparacdo anual. No
Mato Grosso, 0 mercado também se-
gue com boa presenca do lado da de-

manda e com vendedores ausentes ou
apenas atendendo necessidadesimedia-
tas. Com a soja e o milho tendo boare-
muneracao, os produtores aproveitam
aliquidez destes mercados e seguram o
arroz para apostar num momento mais
oportuno. Conforme o Ultimo levanta-
mento da Conab, a safra nacional de
arroz serd de 12 milhdes de toneladas,
6% a mais que a anterior.

TRIGO

Antenor Salvoldi Jr. -

antenor @safras.com.br

NOVA COTA DE 1 MILHAO DE TONELADAS SEM TEC GARANTE ABASTECIMENTO

=

Os ministros da Camara de Co-
mércio Exterior (Camex) aprovaram
em 8 de maio a criacdo de duas cotas
adicionais de 500 mil toneladas detri-
go a serem importadas com isencéo
daTarifa Externa Comum (TEC), que
€ de 10% para paises fora do Merco-
sul.

A medida é vdlida até o dia 30 de
junho. A resolucéo é resultado da con-
clusdo de estudos técnicos que apon-
taram a necessidade de importagtes
adicionais do cereal paraevitar o de-
sabastecimento no mercado interno
no periodo da entressafra brasileira.
Na primeira reuniéo da Camex deste
ano, realizadano dia 29 de janeiro, 0
0rgao estabel eceu uma primeira cota
de 1 milh&o de toneladas até o dia 30
de junho.

De acordo com o analista de Sa-
fras & Mercado Elcio Bento, esta
cota adicional garante o abasteci men-
to brasileiro no ano comercial que se

LI\_/Iedla mensal do preco do triggem Mar)

R$/tonelada)

novembro. 566,50.
dezembro 606,67 v
janeiro

iy fevereiro

ﬂ narco. g%

i abril

encerra em agosto, mesmo sem a li-
beracéo de novos registros daArgen-
tina. De agosto de 2007 até marco de
2008, o Brasil adquiriu 4,65 milhdes
de toneladas de uma demanda total
de 6,2 milhdes de toneladas. Do total
registrado até marco pela Secretaria
de Comércio Exterior, apenas 30 mil
toneladas vieram do Hemisfério Nor-
te.

S -

Desta forma, com as novas cotas
de isencéo, existe um saldo de 1,97
milh&o de toneladas liberado da tari-
fa, volume suficiente para cobrir a
demanda da industria nacional, res-
tando ainda um saldo remanescente
de 425 mil toneladas. Este saldo po-
dera sera necessario para atender a
demanda até o ingresso da proxima
safra da Argentina.
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DVA: FABRICA DE
DEFENSIVOS NO BRASIL

A DVA, empresa produtora de de-
fensivosagricol as sediadaem Hambur-
go, na Alemanha, e com atuagcdo em
maisde 60 paises, inclusive no Brasil
desde 2005, anunciou a construgao

de sua fébrica na cidade de Ituvera-
valSP. A fabricaterinicidmente a
finalidade deformular osnove pro-
dutos comerciaizados pela DVA.
Mas, segundo o plangamento es-
tratégico da empresa até 2014 se-
r&o disponibilizados 45 produtosdi-
ferentes, a maioria deles em fase de
registro no Brasil. Paraisso, 0 grupo
anunciou o investimento de US$ 100
milhGes até 2014, na construgdo da fa
brica de Ituverava, que atornara o cen-
tro de fornecimento de produtos para
todaaAmeérical atina, em especid: Brasil, Argentina, Paraguai,
Coldmbia e México. “ Escolhemos a cidade de Ituverava paraa
construcao de nossa fébrica por uma questdo de logistica. Itu-

verava estabem no centro daatual &rea agricultéavel do Brasil, o

quefacilitaratodaal ogisticadedistribuicdo”

, afirmaCarlos Pdl-

licer (foto), diretor-presidente da DVA Brasil.

PRESIDENTE DA FMCE O
PROFISSIONAL DO ANO

O diretor-presidente da
FMC América Latina, Anto-
nio Carlos Zem (foto), foi
eleito o Profissional do Peri-
odo 2007/08 na XV Mostra
de Comunicagdo em Marke-
ting Rural, promovida pela
Associacdo BrasileiradeMar-

keting Rural & Agronegdcio
(ABMR&A). A empresaga-
nhou, ainda, outros quatro
prémios ouro nas categorias
Eventos, Marketing Direto,
Comunicacdo da Producéo
Agropecuéria e Promocéo
Comunitéria. “Este prémio,
com certeza, é resul-
tado de um forte tra-
balho da FMC junto
aos nossos clientes. E
com base nas neces-
sidades deles que cri-
amos produtos, cam-
panhaseprogramasde
relacionamento que
trazem muitas contri-
buicbes importantes
para o setor. Estamos
muito orgulhosos e
felizes por este reco-
nhecimento”, ressal-
tou Antonio Carlos
Zem.
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PREMIO ARYSTA DE DISTRIBUICAO E
MEDALHA DE OURO

O “Prémio Arysta de Distribuicdo”, daArysta LifeScience,
foi laureado com Medaha de Ouro na categoria Programa de
IncentivonaXV MostraABMR& A de Comunicagdo em Marke-
ting Rural. O projeto foi implantado ha pouco maisdeumano e
visaa estimular seus distribuidores e revendedores aatingir me-
tas desafiadoras de performance comercia. “ Parceiros de todo
0 Pais podem participar do PrémioArystade Distribuicdo. Aqueles
gue apresentam os mel hores resultados segundo critérios claros
e muito bem definidos sdo premiados pela empresa’, explica
Antonio Carlos Costa, diretor de Comunicacdo da empresa. A
empresatambém alterou sua estruturaorganizacional paraacom-
panhar o crescimento dos negécios do mercado brasileiro e da
Américado Sul. Antonio Carlos Costafoi promovido a diretor
de Recursos Humanos & Comunicacdo para América do Sul,
acumulando também alideranca de Servicos de Marketing para
o Brasil. Jao engenheiro agrénomo Massaki Hassuikefoi nome-
ado diretor-técnico paraAmérica do Sul. Na foto, da esquerda
paraadireita, Roberta Matsunaga e Denis Barreto (daAgéncia
Zicard MKT Promocional), eAdriana Taguchi eAntonio Carlos
Costa (daArysta LifeScience)

NETAFIM

A Netafim, empresaisra:
elensepioneraemtecnologia
deirrigacao, lider no setor h&
40 anos, firmou uma parce-
riacom aVector Investimen-

tos — uma gestora de recursos
independentesformadapor ex-
executivos do Credit Suisse
(ex-Banco Garartia) e Chase
Manhattan — para incentivar
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AGRENCO LUCRA
RS 26,4 MILHOES

O Grupo Agrenco, espe-
cializado em fornecer solu-
¢Oesintegradas e persondliza
das na area do agronegécio e
bi oenergiaem ambito mundi-
al, anunciou & Comisséo de
VaoresMohili&ios(CVM) os
resultadosdo primeiro trimes-
tre: olucroliquido deR$ 26,4
milhdes (e o Ebitda gjustado
alcancou o total de R$ 59,2
milhdes). O volume total co-
mercializado pela empresa
durante o trimestre foi de 1,4
milh&o de toneladas. Para a
Europa foram comercializa-
das 880 mil toneladas (64%);
paraaAsia265 mil toneladas
(19%); 46 mil tonel adas (3%)
no mercado interno argenti-
no. Ja no mercado brasileiro
o montante foi de 180 mil to-
neladas (13%).

Divulgacao

MARINI APRESENTA ALONGADORES
NA AGRISHOW

A Marini, empresa de Passo Fundo/RS que fabrica rodados
duplos paratratores e colheitadeiras e alongadores para eixos de
tratores, participou pelo nono ano consecutivo daAgrishow apre-
sentando seu mix de produtos. Entre os quai's, destacaram-se 0s
kits alongadores de eixo Marini, que s&o utilizados por diversas
usinas no cultivo da cana-de-agUicar. Os a ongadores Marini pos-
sibilitam que o trator traba he nalargura do transbordo, evitando
gue ele passe em cima da linha da rebrota, 0 que representa um
consideravel aumento de produtividade da cana-de-acUcar.

FPT INVESTE R$ 60 MILHOES EM MINAS GERAIS

A FPT — Powertrain Technologies, empresa do Grupo
Fiat para o desenvolvimento e producao de sistemas de
propulsdo, estainvestindo R$ 60 milhdes na sua uni-
dade de Sete Lagoas/M G na ampliacdo da producéo
de motores adiesel, que até 2010 deve subir das atu-
ais 50 mil unidades para 100 mil unidades/ano. O
valor sera aplicado também na pesquisa e desenvol -
vimento de novos motores e vai atender o aumento
da demanda gerado principal mente pelaindistria
de maquinas agricolas e rodoviarias. ‘‘Ja for-
necemos motores para um dos principais fa-
bricantes naAmeérica L atina e queremos am-
pliar nossa participacdo no momento que
esses setores estdo em grande expansao”,
explica Franco Ciranni (foto), presi- | b
dente da FPT para a % 1‘
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A Federacdo Brasileira
dePlantio DiretonaPalhae
a Sociedade Rural do Para-
né realizam o 11° Encontro
Nacional de Plantio Direto
na Palha, de 2 a 4 de julho
de 2008 no Parque de Expo-
sigBes Governador Ney Bra-
ga, emLondrina/PR. O even-
to é organizado pela Fede-
racdo Brasileira, em parce-
riacominstituicdestécnicas
e cooperativas, e é voltado
para produtores, pesquisado-
reseestudantes. Maisinfor-
macOesno site da federacao:
www.febrapdp.org.br

O 23° Seminario Coo-
plantio — Producéo para o
Novo Mercado Mundial
ocorre de 23 a 25 de junho
em Gramado/RS. O tradicio-
nal evento tera entre seus
palestrantes Fabio Chad-
dad, Paulo Guedes, Sigis-
mundo Bial oskorski, Marcio
Mitidieri, Cilotér Iribarrem,
Anderson Galvao e André
Pessoa. Entre as abordagens,
a oferta e demanda mundial
por alimentos, o cenariointer-
nacional, o aquecimento glo-
bal e as perspectivas para as
principaiscommodities. Inscri-
¢cOesemaisinformagdesnosite
www.cooplantio.com.br

A Fenasucro & Agroca-
naocorrede 2 a5 de setem-
bro, no Centro de Eventos
Zanini, em Sertdozinho/SP,
com uma expectativa bas-
tante positiva em razéo do
atual momento vivido pelo
setor sucroalcooleiro. Pelo
guarto ano consecutivo, as
duasfeirasseréo promovidas
simultaneamente e desta vez
dever&o reunir 420 exposi-
tores. SAo esperadoscercade

FAZ PARCERIA COM O VECTOR

25 mil visitantes de todo o

projetosdeirrigacdo emlavou-
ras de cana-de-agUcar. A previ-
s20 para 2008 éde que, dos50
mil hectares a serem irrigados
pela Netafim no Brasil com a

tecnologia de fertirrigacdo por
gotgjamento, 23 mil hectares
sgiam de cana. Devido avenda
desistemasdeirrigacdo por go-
tgamento para as culturas ca

navieiras, a Netafim projeta
um crescimento de 178% no
faturamento deste ano, que
deverd dcancar R$ 150 mi-
IhGes.

Brasil e de mais de 40 dife-
rentes paises em busca das
novidades e lancamentos.
Mais informacdes no
www.fenasucro.com.br.
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BRASIL ECODIESEL MIRA MERCADO EUROPEU

A Brasil Ecodiesel pretende fechar seu primeiro contrato de exportacéo de
biodiesel ainda neste ano e consolidar esse movimento nos préximos dois anos,
sobretudo na Europa. A intencéo é aproveitar o potencial do mercado europeu, que
a partir de 2010 vai estabelecer em 5,75% o nivel de biocombustiveis presente
nos demais combustiveis liquidos daregido. No Brasil, desde janeiro a proporgéo |
de biodiesel é de 2% e devera passar para 3% a partir de julho. Ricardo Vianna,
diretor-executivo e de Relagdes com Investidores, afirmaque aempresatem man- |
tido conversas com potenciais clientes em busca de contratos de médio e longo §
prazos. Mas o esforco em direcdo ao mercado europeu sera maior a partir do ano
gue vem. “A demanda por biodiesel naUni&o Européia hoje é dez vezes maior do
que a brasileira e devera crescer. E um mercado em que devemos ter presenca
estratégica’, diz Vianna. Segundo ele, embora seja dificil fazer projecbes sobre o
tamanho que podem alcancar as vendas externas de biodiesel, é possivel que den-
tro de trés anos cerca de 10% a 20% da receita da empresa seja composta por
exportagles do produto.

Ricardo Stuckert/Abr

INDUSTRIAS RECEBERAO RS 227 MILHOES DA PETROBRAS

O gerente-executivo de Desenvolvimento de Sistemas
de Gestéo da Petrobras, Antonio Sergio Oliveira Santana,
anunciou gque o plano de negécios 2008/2012 da estatal
prevé a producdo de 938 milhdes de litros de biodiesel por
ano. Para isto, est@o sendo destinados R$ 227 milhdes a
construcéo de plantas industriais nas cidades de Candeias/
BA, Montes ClarossMG e Quixada/CE, com previsao de
inicio de operagcdo no segundo trimestre de 2008. O plano
estratégico daempresa prevé atuacdo global nacomerciali-

zacdo e logistica de biocombustiveis, lideranca na produ-
¢ao brasileira de biodiesel e ampliacdo da participacdo no
negocio etanol. Para isso, a previsdo de investimento em
biocombustiveis € de US$ 1,5 bilh&o até 2012. Sobre o
biodiesal, o gerente-executivo explicou que é produzido a
partir de plantas ol eaginosas prioritariamente ndo-comesti-
vels, como a mamona, 0 algoddo e o pinhdo-manso, que
possam substituir parcial ou totalmente combustiveis de
origem féssil.

EUROPA VAI AMPLIAR USO DE BIOCOMBUSTIVEIS

Os paises da Unido Eu-
ropéia deverdo ter em bre-
ve uma lei paraestimular o
uso de energias renovaveis
no continente, incluindo-se

0 biodiesel. Segundo a se-
cretéria-geral do Conselho
Europeu de Energias Reno-
vaveis, Christine Lins, alei
vai determinar os objetivos

do uso desse tipo de ener-
gia, assim como determinar
planos estratégicos para
atingir as metas. Na Euro-
pa, cerca de 10% da de-
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manda de energia é suprida
por fontes de energias re-
novaveis. A previsao é de
gue esse percentual chegue
a 20% em 2020. “O com-
promisso é de melhorar a
eficiéncia de todos os pai-
ses no uso de energias re-
novaveis’, revelou. No Bra-
sil, cerca de 46% da matriz
energética é formada por
energias renovaveis, inclu-
indo a hidraulica. Segundo
0 secretério de Planejamen-
to e Desenvolvimento Ener-
gético do Ministério de Mi-
nas e Energia, Altino Ventu-
ra, a média mundial do uso
desse tipo de energia € de
13%. “O preco do barril de
petréleo éum sinal dequea
sociedade deverd buscar
outras opgdes para atender
as suas necessidades’, res-
saltou.
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MINAS GERAIS QUER EXPLORAR OLEO
DE MACAUBA

Pesquisadores e
produtores da palmei-
ra de macatiba de di- &
versos Estados mos- (S8 |
traram, em Belo Hori- 5%
zonte/MG, o potencia [
dessa planta como al-
ternativaparaaprodu- ~5eg
¢caodebiodiesd. O en-
controfoi realizadoem ' o :
maio pelo Comité Executivo daPaliticaEstadual do Biodiesdl. A
macallba encontra melhores condi¢des de rendimento em terras
de cerrado, praticamente ndo sofre ataque de doengas e produz
30% de 6leo. De acordo com o professor Aziz Galvao da Silva,
da Universidade Federa de Vicosa (UFV), o primeiro aspecto
favorével autilizagdo da macaliba produzir combustivel éaca-
pacidade que a fruta tem para gerar co-produtos. “Neste caso,
0s co-produtos também sdo muito valorizados’, explica. Parao
pesquisador Newton Junqueira, da Embrapa Cerrado, o poten-
cia de producéo da macalba paraaindistria de biodiesd pode
seigualar ao da cana-de-aclicar para a producéo de etanol. Os
técnicos concluiram que sua producdo em grande escala ndo
prejudicara o cultivo de alimentos, porque podem ser aproveita
das pastagens degradadas para a produgéo da leguminosa.

Divulgagéo-

PORTUGUESES PODEM INVESTIR EM
MATO GROSSO DO SUL

O governador de Mato Grosso
do Sul, André Puccinelli (foto), pre-
tende atrair o investimento de em-
presarios portugueses em areas
como biocombustiveis, além de tu- -
rismo eindlstriadamadeira. “Que- ¥ .~
remos contar com investidores por-
tugueses no desenvolvimento de
Mato Grosso do Sul, umaregido que
tem um forte potencial de cresci-
mento e negdocio”, argumentou
Puccinelli. O governador lide-
rou uma delegacdo de em-
presarios e politicos bra-
sileiros em Portugal
para apresentar o-
portunidades de in-
vestimento em Mato Grosso do Sul a empresas portugue-
sas. O governador acredita que € aoportunidade certa para
apostar na producdo de biocombustiveis. “Temos cerca
de 2 milhdes de hectares de terras que podem ser aprovei-
tadas para a producéo de biocombustiveis, sem termos de
desmatar ou reduzir as areas agricolas e da agropecuaria’,
afirmou.
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NOVIDADES NO MERCADO

PODADEIRA STAR 3700-LT DA IFLO
A Star 3700-LT da Ifl6 é incorporada de poda
lateral etopo em uma dinicamaquina.
Com o sistema Unico poda plantas
grandes ou peguenas com capacida
de de corte em ramos finos, galhos
grossos e com grande variedade de condicdes
. de solo. Quando acoplada ao seu trator, esta
balanceada paraque o peso maior fique distribu-
ido sobre as rodas de tragdo, oferecendo boa es-
tabilidade efacilidade de operagdo. Asqueatro gran-
des sarras circulares comegam agirar antesdo inicio da
rotagao da estrela de corte, garantindo assim um corte limpo e preciso.

N

Ifl6 - Av. Fortunato Cerutti, 51 - Distrito Industrial Valentim Tomazella
Monte Azul Paulista/SP - CEP 14730-000 - Fone: (17) 3361-9400
www.iflo.com.br

ARADO DE AIVECAS DA IKEDA PARA CANA

O arado de aivecas deslocado da
Ikeda proporciona melhor aproveita-
mento da poténcia do trator pelo fato
de ser deslocado, o que permiteama-

Ikeda - Rua Maria Batistao, 243
Distrito Industrial - Marilia/SP
CEP 17512-080 - Fone: (14) 3408-1008
www.ikedamag.com.br

quina trabalhar com todo o seu con-
junto rodante fora do sulco nos plan-
tios de cana. E equipado com Shock
Control especial, que desarma quando
a alveca encontra um obstéculo e rear-
ma automati camente com o simples le-
vantamento do implemento.

Divulgagéo

TRES LANCAMENTOS DA SEMEATO

A Semeato tem trés langamentos. uma semeadora e adubadora mdltipla para
gréos finos e graldos, destinada a pequena e média propriedade, e a SSM 33,
magquina que possui 0 melhor custo-beneficio e também a maior semeadora e
adubadora multipla do mercado. Mas a grande novidade é que agora a SHM no
modelo 11/13 e a SHM no modelo 15/17 possuem opgado do reservatorio de adubo
e semente em polietileno, com média densidade e com anti-UV, que protege contra
0s raios ultra-violetas, mantendo assim as caracteristicas basicas dos componen-
tes e prolongando avida Util do reservatorio.

Semeato - Rua Camilo Ribeiro, 190 - Sdo Cristévao - Passo Fundo/RS
CEP 99060-000 - Fone: (54) 3315-1933 - www.semeato.com.br
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MAGGION COM DOIS PNEUS
E CAMARAS

A Maggion, maior empresa na-
cional de pneus e camaras
de ar, com 75 anos de
atuacdo, ampliaasua
participacdo de
mercado com o
lancamento dos
pneus Super MHF
eFrontiera2, além
de camaras de ar
para o segmento
agricola, diversifi-
cando o seu portfo6-
lio de produtos para
atender uma maior varie-
dade detratores eimplementos agri-
colas. Nos Ultimosdoisanos, sé naérea
agricola, aempresaaumentou suas ven-
das em 59% em unidades de produtos
comercializados.

._. ,
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Maggion - Rua José Campanella,
501 - Guarulhos/SP - CEP 07122-902
Fone: (11) 6468-0866 -
Www.maggion.com.br

HUMISTART PLUS DA
ROULLIER

Humistart Plus é o novo fertilizante
langado pelo Grupo Roullier no Brasil.
E um produto inovador, rico em célcio
de origem marinha. Além do célcio de
origem marinha, fornece nitrogénio,
magnésio e enxofre, todos no mesmo
granulo, afim de promover uma distri-
buicdo f&cil e uniforme do produto no
solo. Através do fornecimento de car-
bonato de célcio de alta solubilidade
(marinho), proporciona melhores con-
dicBes para o desenvolvimento dos mi-
croorganismos, auxiliando no processo
de mineralizagdo dos nutrientes do solo
e beneficiando tanto o solo quanto as
plantas.

| Ta

Roullier - Av. Carlos Gomes 1340,
11°9/12° andares - Bairro
Auxiliadora, Porto Alegre/RS
CEP 90480-001 - Fone: (51) 3382-
8700 - www.roullier.com
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ESCOLHA SEU TRATOR

AQUI, A MAQUINA QUE VOCE PROCURA

Levantamento exclusivo da revista A Granja lista pelas Regides Sul, Sudeste e Centro-Oeste.
0s precos dos principais tratores e colheitadeiras Os valores podem variar de acordo com a regido,
do mercado de maquinas agricolas. As informacdes  acessorios, tipos de pneus, etc. No caso de maquinas

sdo fornecidas pelas respectivas empresas e/ou usadas, a variacdo também ocorre segundo o estado
concessionarias com valores médios formados de conservacéo.

Modelo Poténcia Valor do OKm 2007 2006 2005 2004 2003 2002 2001 2000 1999 1998
41004x2 15¢cv 29.393 23.514 22.339 21.222 20.161 19.153 18.194 17.285 16.421 15.600 14.820
4100.4 4x4 15¢cv 35.440 28.352 26.934 25.588 24.308 23.093 21.938 20.841

4100 GLP4x2 16¢cv 32.076 25.660 24.377

4118.44x4 18cv 38.323 30.658 29.125 27.669 26.285

42304x2 30cv 44.691 35.753 33.965 32.267 30.653 29.121 27.665 26.281 24.967 23.719 22533
4230.4 4x4 30cv 46.736 37.389 35.519 33.743 32.056

4230.4 Cargo 4x4 30cv 46.846 37.477 35.603 33.823 32.132

5075 4x2 75¢cv 80.340 64.272 61.058 58.005 55.105 52.350 49.732

5075.4 4x4 75¢cv 89.099 71279 67.715 64.329 61.113 58.057 55.154

5085 4x2 85cv 87.408 69.926 66.430 63.108 59.953 56.955 54.108

5085.4 4x4 85¢cv 95.166 76.133 \ 72.326 68.710 65.274 62.011 58.910

BX 61104x4 105cv 115.586 92.469 87.845 83.453 79.280

BX 6150 4x4 140cv 147.490 117.992 \ 112.092 106.488 101.163 96.105 91.300 86.735 82.398 78.278 74.364
BX 6180 4x4 168 cv 161.951 129.560

Case

Modelo Poténcia Valor do OKm 2007 2004 2003 2002 2001 2000 1999 1998
MXM Maxxium 135 4x4 | 137cv 148.000 |

MXM Maxxium 150 4x4 149 cv 165.000

MXM Maxxium 165 4x4 \ 170cv 181.000

MXM Maxxium 180 4x4 177 cv 198.000

Magnum 220 4x4 | 220cv 241.000

Magnum 240 4x4 240 cv 264.000

Magnum 270 4x4 \ 270cv 297.000

JOHN DEERE

Modelo Poténcia Valor do OKm 2007 2006 2005 2004 2003 2002 2001 2000 1999 1998
53034x2 57¢cv 52.000 41.600 39.520

5303 4x4 57¢cv 57.000 45.600 43.320

54034x2 65¢cv 55.000 44.000 41.800

5403 4x4 65cv 65.200 52.160 49.552

54034x2 75¢cv - 45.360 43.092 40.937 38.891

5403 4x4 75¢cv - 54.000 51.300 48.735 46.298

5600 4x2 75¢v - 36.946 35.099 33.344 31677 30.093
5600 4x4 75¢cv - 43.983 41.784 39.695 37.710 35.825
5603 4x2 75¢cv 63.000 50.400

5603 4x4 75¢cv 75.000 60.000

5605 4x2 75¢cv 72.000 57.600 54.720 51.984 49.385 46.916 44570

5605 4x4 75¢v 78.000 62.400 59.280 56.316 53.500 50.825 48.284

57004x2 85¢cv - 48.222 45811 43.520 41.344 39.277
57004x4 86¢cv - 51.750 49.163 46.705 44.370 42.151
57054x2 85¢cv 82.000 65.600 62.320 59.204 56.244 53.432 50.760

5705 4x4 85¢cv 88.000 70.400 66.880 63.536 60.359 57.341 54.474

6300 4x4 Syncroplus 100cv - 59.426 56.455 53.632 50.951 48.403
6300 4x4 Syncroplus/Cabinado 100cv - 69.852 66.359 63.041 59.889 56.895
6300 4x4 PowerQuad 100cv - 66.203 62.893 59.748 56.761

6300 4x4 PowerQuad/Cabinado 100cv - 67.203 63.843 60.651 57.618

6405 4x4 Syncroplus 106¢v - 74.283 70.569 67.040

6405 4x4 Syncroplus/Cabinado 106¢cv - 87.315 82.949 78.802

6405 4x4 PowerQuad 106¢cv - 82.754 78.616 74.685

6405 4x4 PowerQuad/Cabinado 106cv - 92.921 88.275 83.862

6415 4x4 Syncoplus | 106¢v 114.000 91.200 86.640 82.308 78.193 74.283

6415 4x4 Syncoplus/Cabinado 106¢v 134.000 107.200 | 101.840 96.748 91.911 87.315

6415 4x4 PowerQuad | 106¢v 127.000 101.600 96.520 91.694 87.109 82.754

6415 4x4 PowerQuad/Cabinado 106¢v 143.000 114.400 | 108.680 | 103.246

6600 4x4 Syncroplus | 121cv - 76.243 72431 68.809 65.369 62.101
6600 4x4 Syncroplus/Cabinado 121cv - 87.795 83.405 79.235 75.273 71510
6600 4x4 PowerQuad | 121cv - 82.597 78.467 74.544 70.816

6600 4x4 PowerQuad/Cabinado 121cv - 94.149 89.441 84.969 80.721

6605 4x4 Syncroplus \ 121cv - 81.008 76.958 73.110

6605 4x4 Syncroplus/Cabinado 121cv - 93.282 88.618 84.187

6605 4x4 PowerQuad | 121cv - 87.759 83.371 79.203 |

6605 4x4 PowerQuad/Cabinado 121cv - 100.033 95.031 90.280

6615 4x4 Syncroplus | 121cv 132.000 105.600 | 100.320 95.304 90.538 86.012 |

6615 4x4 Syncroplus/Cabinado 121cv 152.000 121.600 | 115.520 | 109.744 | 104.257 99.044

6615 4x4 PowerQuad 121cv 143.000 114.400 | 108.680 | 103.246 98.083 93.179 |

6615 4x4 PowerQuad/Cabinado 121cv 163.000 130.400 | 123.880 | 117.686 111.801 106.211

7500 4x4 PowerQuad 140cv - 89.387 84.918 | 80.672 76.638
7500 4x4 PowerQuad/Cabinado 140cv - 100.561 95.533 90.756 86.218
7505 4x4 PowerQuad 140cv - 104.257 99.044 94.092

7505 4x4 PowerQuad/Cabinado 140cv - 117.289 111.424 | 105.853

7515 4x4 PowerQuad 140cv 160.000 128.000 | 121.600 115.520 | 109.744 | 104.257

7515 4x4 PowerQuad/Cabinado 140cv 180.000 144.000 |136.800 | 129.960 | 123.462 | 117.289

77154x4 182cv 220.000 176.000

7810 4x4 Importado 200cv - 124.950

7815 4x4 importado 200cv - 166.600

78154x4 202cv 245.000 196.000

8300 4x4 Importado 240cv - 143.848
8400 4x4 Importado 260cv - 167.777 159.389 [151.419
8410 4x4 Importado 270cv - 195.687 | 185.903 | 176.608

8420 4x4 Importado 280cv - 228.240 | 216.828 | 205.987

8430 4x4 Importado 310cv 317.000 253.600
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Modelo Poten(:Ia Valor do OKm 2007 2006 2005 2004 2003 2002 2001 2000 1999 1998

Mistral DT 50 4x4 47cv 62.000 49.600

Technofarm R60 4x2 58cv 62.800 50.240

Technofarm DT 60 4x4 58cv 68.900 55.120

Technofarm DT 75 4x4 68cv 77.000 61.600

Rex DT 80 4x4 75¢cv 87.000 69.600

Globalfarm 100 4x4 97cv 98.500 78.800

LandPower 140 4x4 plat. 140cv 146.100 116.880 | 111.036

LandPower 140 4x4 cab. 140cv 161.400 129.120 | 122.664

LandPower 165 4x4 plat. 165cv 150.400 120.320 | 114.304 |

LandPower 165 4x4 cab. 165cv 165.400 132.320 | 125.704

Massey Ferguson

Modelo Poténcia Valor do OKm 2007 2006 2005 2004 2003 2002 2001 2000 1999 1998
MF 235 4x2 50cv - | | 27.856 | 26.463 | 25.140 | 23.883
MF 250 4x2 50cv - 27.856 | 26.463 | 25.140 | 23.883
MF 250 4x4 50cv - | | 30.085 | 28580 | 27.151 | 25.794
MF 250 XE 4x2 Advanced 50cv 50.000 40.000 | 38.000 & 36.100 | 34.295 | 32.580 | 30.951

MF 250 XE 4x4 Advanced 50cv 54.000 43200 | 41.040 | 38988 | 37.038 | 35.187 | 33.427 |

MF 255 4x2 Advanced 55cv 54.000 43.200 | 41.040 @ 38.988 | 37.038 | 35.187 | 33.427

MF 255 4x4 Advanced 55cv 58.000 46.400 | 44.080 @ 41.876 | 39.782 | 37.793 | 35903 |

MF 265 4x2 650v - 38.548 | 36.621 | 34.790 | 33.050
MF 265 4x4 650V - | | 40577 | 38.548 36.621 34.790
MF 265 4x2 Advanced 650V - 52.440 | 49.818 | 47.327 | 44.960 | 42.713 | 40.577

MF 265 4x4 Advanced 650cv 69.000 55.200 | 52.440 | 49.818 | 47.327 | 44.961 | 42.713 |

MF 272 4x2 73cv - 44,013 | 41.812 | 39.721 | 37.735
MF 272 4x4 73w - | | 47.355 | 44.988 | 42.738 | 40.601
MF 275 4x2 750v - 44,013 | 41.812 | 39.721 | 37.735
MF 275 4x4 750v - | | 47.355 | 44.988 | 42.738 | 40.601
MF 275 Advanced 4x2 750v 79.000 63.200 | 60.040 | 57.038 | 54.186 | 51.477 48.903

MF 275 Advanced 4x4 750v 85.000 68.000 | 64.600 | 61.370 | 58301 | 55.386 | 52.617 |

MF 5275 4x2 750v 79.000 63.200 | 60.040 | 57.038 | 54.186 | 51.477 | 48.903 | 46.458 | 44.135

MF 5275 4x4 750v - 64.600 | 61.370 | 58.302 | 55.386 | 52.617 | 49.986 | 47.487 | 45.113

MF 283 4x2 83cv - 49.584 | 47.105 | 44.749 | 42512
MF 283 Advanced 4x2 83cv 89.000 71.200 | 67.640 | 64.258 | 61.045 | 57.993 | 55.093 |

MF 5285 4x2 85cv 83.000 66.400 | 63.080 | 59.926 | 56.929 | 54.083 | 51.379 | 48.810 | 46.370

MF 5285 4x4 85cv 96.000 76.800 | 72.960 | 69.312 | 65.846 | 62.554 | 59.426 | 56.455 | 53.632

MF 290 4x2 85cv 92.000 46.000 | 43.700 | 41.515 | 39.439
MF 290 4x4 850V - 51.255 | 48.692 | 46.258 | 43.945
MF 290 Advanced 4x2 85cv 92.000 73.600 | 69.920 | 66.424 | 63.102 | 59.948 | 56.950

MF 290 Advanced 4x4 85cv 98.000 78.400 | 74.480 | 70.756 | 67.218 | 63.857 | 60.664

MF 5290 Export 4x2 88cv 96.000 76.800 | 72.960 | 69.312 | 65.846 | 62.554 | 59.426 | 56.455 | 53.632

MF 5290 Export 4x4 88cv 100.000 80.000 | 76.000 | 72.200 | 68590 | 65.161 | 61.902 | 58.807 | 55.867

MF 292 4x2 102cv - 49.000 | 46.550 | 44.223 | 42.011
MF 292 4x4 102cv - 60.169 | 57.161 | 54.303 | 51.588
MF 291 Advanced 4x4 105cv 104.000 83.200

MF 292 Advanced 4x2 105cv - 82.080 | 77.976 | 74.077 | 70.373 | 66.855 | 63.512

MF 292 Advanced 4x4 105cv 108.000 86.400 | 82.080 | 77.976 | 74.077 | 70.373 | 66.855

MF 5310 4x4 105cv 112.000 89.600 | 85.120 | 80.864 | 76.820 | 72.980 | 69.331 | 65.864 | 62.571

MF 297 4x4 10cv - 63.512 | 60.336 | 57.320 | 54.454
MF 297 Advanced 4x4 120cv 117.000 93.600 | 88.920 | 84.474 | 80.250 | 76.238 | 72.426

MF 298 4x4 120cv 130.000

MF 5320 4x4 120cv 126.000 100.800 | 95.760 | 90.972 | 86.423 | 82.102 | 77.997 | 74.097 | 70.392

MF 610 4x4 10cv - - | 57.320 | 54.454
MF 620 4x4 120cv - - | 57.941 | 55.044

/ 0 Brasil de tantas cores

- e sabores é agora
o Brasil dos tratores.

Jorn DEERE



ESCOLHA SEU TRATOR

2004

96.026
96.026
109.744
130.321

2003

91.225
91.225
104.257
123.805

2002 2001
77.997

86.663

86.663 | 82.330

99.044 | 94.092

117.615 | 111.734

2000 1999

= 70.392

74.097 70.392

78.214 74.303
89.387
106.147

1998
66.873
66.873

70.588

Modelo Poténcia Valor do OKm 2007 2006 2005
MF 630 4x4 130cv =

MF 299 4x4 130cv -

MF 299 Advanced 4x4 130cv 140.000 112.000 | 106.400 | 101.080
MF 650 HD 4x4 138cv 140.000 112.000 | 106.400 | 101.080
MF 660 HD 4x4 150cv 160.000 128.000 | 121.600 115.520
MF 680 HD 4x4 173cv 190.000 152.000 | 144.400 | 137.180
MF 6350 HD 4x4 190cv 200.000 160.000 | 152.000 | 144.400
MF 6360 HD 4x4 220cv 230.000 184.000 | 174.800 | 166.060
Modelo Poténcia Valor do OKm 2007 2006 2005
46304x2 63cv -

46304x4 63cv

50304x2 75cv -

5030 4x4 75¢cv

56304x2 80cv -

56304x4 80cv

76304x2 105¢cv -

76304x4 105¢cv 108.000 72.000 65.000 60.000
78304x4 112cv -

80304x4 122cv 117.000 85.000 75.000 65.000
TT 3840 Std 55¢cv 66.000

TT 3840 F 55cv 68.000

TT3880 F 75cv 75.000

TL604x2 E 62cv 68.000 48.000 44.000
TL604x4 E 62cv 75.000 54.000 49.000
TL654x2E 6lcv - 38.000
TL654x4 E 6lcv - 51.000
TL704x2 7lcv

TL704x4 Tlev -

TL754x2E 75cv 78.000 48.000 45.000 43.000
TL754x4E 75¢cv 84.000 58.000 55.000 50.000
TL 80 4x2 8lcv -

TL 80 4x4 8lev =

TL854x2E 83cv 80.245 56.000 52.000 49.000
TL854x4 E 83cv 89.000 64.000 59.000 55.000
TL904x2 90cv -

TL 90 4x4 90cv =

TL954x2 E 98cv - 65.000 58.500 52.500
TL954x4 E 9Bev 100.000 75.000 67.000 60.000
TL 100 4x2 101cv -

TL 100 4x4 101cv -

TS 90 4x4 Canavieiro 9lcv 75.000 69.000 64.000
TS 100 4x4 105¢cv - 68.000
TS 1104x4 109cv 93.000 84.000 76.000
TS1204x4 120cv - 91.000 83.000 75.000
TS 6000 Canavieiro 9lcv 105.000

TS 6020 4x4 lcv 120.000

TS 6040 4x4 132cv 134.000

TM 110 4x4 110cv =

TM 120 4x4 120cv

TM 130 4x4 130cv -

TM 135 4x4 137cv - 106.000 96.000 86.000
TM 1354x4 E 137cv - 115.000 | 104.000 93.000
TM 140 4x4 140cv -

TM 150 4x4 149cv - 119.000 | 107.000 96.500
TM 150 4X4 E 149cv - 139.000 |125.000 | 112.000
TM 165 4x4 165¢cv - 145.000 | 131.000 118.000
TM 180 4x4 177cv - 149.000 | 134.000 | 121.000
TM 7010 4x4 SPS 141cv 189.886

TM 7010 4x4 Plat 141cv 146.154

TM 7010 4x4 Exitus 141cv 163.432

TM 7020 4x4 SPS 149 cv 208.230

TM 7020 4x4 Plat 149cv 166.656

TM 7020 4x4 Exitus 149 cv 183.394

TM 7030 4x4 SPS 168 cv 227.707

TM 7030 4x4 Plat 168 cv 188.425

TM 7030 4x4 Exitus 168 cv 204.590

TM 7040 4x4 SPS 180 cv 243.034

TM 7040 4x4 Plat 180cv 205.554

TM 7040 4x4 Exitus 180 cv 221.269

T 7040 4x4 Importado 200cv 270.000

T 7060 4x4 Importado 223cv 301.050

Modelo
T3025-4 4x4
T5045-4 4x4

Valtra

Modelo
5854x4
6854x2
685 C4x4
7004x4
7854x2
785 4x4
8004x4
8854x2
8854x4
900 4x4
985 4x2
9854x4
11804x4
1280 R 4x4
13804x4

Poténcia
47cv
6lcv
6lcv
73cv
75cv
75¢cv
80cv
84cv
84cv
86cv

103cv
103cv
118cv
126¢v
135¢cv

Eini

a0 Brasil

Valor do OKm
31.000 24.800

43.000

Valor do OKm

54.000
63.000 50.400
71.700 57.360
96.850 77.480
70.000 56.000
82.000 65.600
100.100 80.080
103.400 82.720
159.400 127.520

47.880
54.492
73.606
53.200
62.320
76.076

78.584

121.144

45.486
51.767
69.926
50.540
59.204
72.272

74.655

115.087

2004

56.000

62.000

37.000
47.000

40.000
48.000

46.000
52.000

47.500
54.000

59.000
65.000
68.000
67.000

78.000
84.000

87.000
102.000
106.000
109.500

43.211
49.179
66.429
48.013
56.243
68.658

70.922

109.332

2003

54.000

59.000

34.000
43.000

38.000
45.000

43.000
49.000

42.500
49.000

55.000
61.000
62.000
60.000

69.000
76.000

83.000
92.000
96.000
98.500

41.051
46.720
63.108
45.612
53.432
65.226

67.376

103.866

2002 2001
52.000 | 50.000
55.000 | 53.000
32.000
41.000
30.000
38.000
35.000
42.000
35.000
42.000
40.000
46.000 |
37.000
| 47.000
40.500
46.500 |
40.000
47.000
50.000 | 46.000
58.000 | 55.000
59.000 | 56.000
57.000 | 54.000
65.000 | 62.000
72.000 | 68.000
78.500 74.500
87.000 83.000
92.000 87.000
94.000 | 90.000

38.999 37.049
44.384 | 42.165
59.953 56.955
43.332 | 41.165
50.760 48.222
61.964 58.866
98.673 93.739

2000 1999
| 29.000

37.000

30.000

41.000

33.000

41.000

35.000

47.000 | 45.000
48.000 | 47.000
49.000 | 48.000
28.000 | 26.000
35.000 | 32.000
31.000 | 30.000
40.000 | 38.000
35.000 | 33.000

45.000 | 41.000

38.000 35.000
44.000 42.000
50.000 47.000
50.000 45.000
52.000 46.000
55.000 50.000

35.196 | 33.436
40.057 | 38.054
54107 | 51.402
39.107 | 37.152
45811 | 43.520
55.923 | 53.127
37.152 | 35.294
53.127 | 50.470
55.610 | 52.829
58.881 | 55.937
64.756 | 61.518
89.052 | 84.599
65.973 | 62.674

1998
28.000
35.000
29.000
40.000
31.000
39.000
34.000
44.000
46.000
47.000

25.000
30.000

28.000
36.000

31.000
38.000

33.000
39.000

47.000

31.765
36.151
48.832
35.294
41.344
50.470
33.529
47.947

50.188
53.140
58.442
80.369
59.541
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Modelo Poténcia Valor do OKm 2007 2006 2005 2004 2003 2002 2001 2000 1999 1998
1580 4x4 145¢cv = 78.861 74.918 71.172
680 4x4 150cv - 83.242 79.080 75.126
1780 4x4 160cv 187.250 149.800 |142.310 | 135.195 | 128434 | 122013 | 115912 | 110117 104611 | 99.380 94.411
18804x4 180cv - 86.985 | 82.636 | 78.504
BF 654x2 65cv 63.000 50.400 47.880

BF 65 4x4 65cv 66.000 52.800 50.160

BF 754x2 75cv 68.000 54.400 51.680 |

BF 75 4x4 75¢cv 72.050 57.640 54.758

BH 145 4x4 145¢cv 149.000 119.200 |113.240 | 107.578 | 102.199 97.089 92.235 87.623 \

BH 165 4x4 165cv 155.700 124.560 118.332 112.415 106.794 101.455 96.382 91.563

BH 180 4x4 180cv 189.950 151.960 |144.362 | 137.144 130.286 | 123.772 117.584 111.705

BH 185i4x4 185cv 205.950 164.760

BL774x2 Ticv 80.000 64.000 60.800

BL 77 4x4 Tcv 85.000 68.000 64.600

BL 884x2 88cv 84.000 67.200 63.840

BL 884x4 88cv 91.000 72.800 69.160

BM 100 4x4 100cv 111.250 89.000 84.550 80.323 76.306 72.491 68.867 65.423

BM 110 4x4 110cv 119.200 95.360 90.592 86.062 81.759 77.671 73.788 70.098

BM 120 4x4 120cv 122.350 97.880 92.986 88.337 83.919 79.724 75.738 71.951

BM 125i4x4 125cv 124.650 99.720 94.734 89.997 85.497 81.223 77.161 73.303

Yanmar

Modelo Poténcia Valor do OKm 2007 2006 2005 2004 2003 2002 2001 2000 1999 1998
1030 Standard 4x2 26¢v 43.300 31.304 29.739 28.251 26.839 25.497 24.222 23.011 21.860 20.768 \ 19.729
1030 Standard 4x4 26c¢v 48.800 35.263 33.500 31.825 30.234 28.722 27.286 25.922 24.626 23.394 22.225
1145 Standard 4x4 39¢cv 55.800 41.494 39.419 37.448 35.575 33.797 32.107 30.501 |

1145 Standard 4x4 TDFI 39cv 57.400 42.693 40.558 38.530 36.604 34.773 33.035 31.383

1050 Turbo Completo 4x4 50cv 59.900 43.235 41.073 39.019 37.069 35.215 33.454 31.781 30.192 28.683 27.249
1050 Turbo Basico 4x2 50cv 52.300 35.940 34.143 32.436 30.814 29.273 27.810 26.419 25.098 23.843 22.651
1155 Standard Completo 4x4 55¢cv 67.500 47.588 45.209 42.949 40.801 38.761 36.823

1155 Standard Completo SR 4x4 55¢v 71.000 50.428 47.907 45.511 43.236 41.074 39.020

2060 Standard Completo 4x4 55¢cv 71.100 49.520 47.044 44.692 42.457 40.334 38.318 36.402 34.582

1175 Completo 4x4 70cv 75.200

ESCOLHA SUA COLHEITADEIRA

Modelo Separagéo Valor da OKm 2005 2004 2003 2000 1999 1998
2366 Axial - 285.804 | 271.514 | 257.938
2388 Axial - 350.892 | 333.347 | 316.680 | 300.846 | 285.804 | 271.514
2388 - Extreme Axial - 410.400 | 389.880

Axial-Flow - 2388 Axial 600.000 480.000 | 456.000

Axial-Flow - 2399 Axial 650.000 \ 520.000 | 494.000

Axial-Flow - 8010 Axial 850.000 680.000

PERIL A

JOHN DEERE

Modelo Separacao Valor da OKm 2007 2006 2005 2004 2003 2002 2001 2000 1999 1998
1165 | 4-Saca-palhas - 197.280 | 187.416 | 178.045 @ 169.143  160.686 | 152.652 | 145.019 | 137.768 | 130.880 @ 124.336
1175 Arrozeira/Esteira/19 pés 5 - Saca-palhas 310.000 248.000 | 235.600 |223.820 | 212.629 | 201.998 | 191.898 & 182.303 | 173.188 | 164.528 & 156.302
1175 Basica/16pés | 5-Saca-palhas 274.000 219.200 | 208.240 | 197.828 | 187.937 | 178.540 | 169.613 | 161.132 | 153.076 | 145.422 | 138.151
1175 Basica/Cabinada/16 pés 5 - Saca-palhas 303.000 242.400 | 230.280 | 218.766 | 207.828 | 197.436 | 187.564 | 178.186 | 169.277 | 160.813 | 152.772
1175 Hydro/19 pés | 5-Saca-palhas 314.000 | 251.200 | 238.640 |226.708 | 215.373 | 204.604 | 194.374 | 184.655 | 175.422 | 166.651 | 158.319
1175 Hydro/Cabinada/19 pés 5 - Saca-palhas 334.000 267.200 | 253.840 | 241.148 | 229.091 | 217.636 | 206.754 | 196.417 | 186.596 | 177.266 | 168.403
1185 Hydro/Cabinada/19 pés 6 - Saca-palhas - 177.266 | 168.403 | 159.983

1185 Hydro/Cabinada/23 pés 6 - Saca-palhas 198.475 | 188.551 | 179.124
1450 Arrozeira/Cab/Hydro/Esteira 5 - Saca-palhas -
1450 Hydro/Cabinada/18 pés 5 - Saca-palhas 378.000
1450 Tragao/Plataforma 20 pés 5 - Saca-palhas 386.000
1550 Hydro/Cabinada/20 pés 6 - Saca-palhas 445.000
1550 Hydro/Cabinada/22 pés 6 - Saca-palhas 450.000
9650 CTS - Arrozeira - Importada Axial -
9650 STS 25 pés Axial 635.000
9650 STS 30 pés Axial 645.000
9660 CTS - Arrozeira - Importada Axial -
9670 STS - Arrozeira - Importada Axial 550.000
9750 STS 30 pés Axial 690.000

Massey Ferguson

302.400 | 287.280 |272.916 | 259.270 | 246.307 | 233.991 | 222.292
302.400 | 287.280 | 272.916 | 259.270 | 246.307 | 233.991 | 222.292
308.800 | 293.360 |278.692 | 264.757 | 251.520 | 238.944 | 226.996
356.000 | 338.200 | 321.290 | 305.226 | 289.964 | 275.466 | 261.693
360.000 | 342.000 | 324.900 | 308.655 | 293.222 | 278.561 | 264.633
211.177 | 200.618 | 190.587 | 181.058
508.000 | 482.600 |458.470 | 435.547 | 413.769 | 393.081
516.000 | 490.200 | 465.690 | 442.406 | 420.285 | 399.271
420.285 | 399.271 | 379.307

552.000 | 524.400 | 498.180 | 473.271 | 449.607 | 427.127

Modelo Separagao Valor da OKm 2007 2006 2005 2001 2000 1999 1998
5650 5 - Saca-palhas = 194.940 | 185.193 175.933 | 167.137 | 158.780 @ 150.841 = 143.299
5650 Advanced 5 - Saca-palhas 300.000 240.000 | 228.000 | 216.600

6855 6 - Saca-palhas - | 136.134
6855 Hydro 6 - Saca-palhas - 209.000 | 198.550 | 188.623
MF - 32 Advanced | 5-Saca-palhas 380.000 | |

MF - 34 5 - Saca-palhas - 292.410 | 277.790 | 263.900 | 250.705

MF - 34 Advanced | 5 - Saca-palhas 450.000 360.000 | 342.000 | 324.900 \

MF - 38 6 - Saca-palhas 500.000 400.000 | 380.000 |361.000 | 342.950 | 325.803 | 309.512 | 294.037

MF - 9790 - ATR Axial 690.000

Modelo Separagdo Valor da OKm 2007 2006 2005 2004 2003 1999

2002 2001 2000 1998
225,000 | 204.000 | 185.000 | 168.000 | 151.000 | 139.000 | 127.000 | 115.000 & 105.000

TC-5515pés 4 - Saca-palhas - 96.000
TC-5717 pés 5 - Saca-palhas 340.000 260.000 | 232.000 | 209.000 | 188.000 | 169.000 | 158.000 | 150.000 | 142.000 | 135.000  128.000
TC-57 19 pés 5 - Saca-palhas 360.000 262.000 | 233.000 | 210.000 | 189.000 | 170.000 | 161.000 | 153.000 | 145.000 | 138.000  131.000

310.000 | 275.000 | 247.000 | 222.000 | 200.000 | 190.000 | 180.000 | 171.000 | 162.000  155.000

TC-5919 pés 6 - Saca-palhas . .
315.000 | 283.000 | 255.000 | 230.000 | 207.000 | 196.000 | 186.000 | 177.000 | 168.000  160.000

TC-59 23 pés 6 - Saca-palhas -
TC-5090 19 pés 6 - Saca-palhas 421.000

TC-5090 20 pés 6 - Saca-palhas 440.000 | 350.000
TC - 5090 23 pés 6 - Saca-palhas 450.000
CS-660 30 pés 6 - Saca-palhas 520.000 370.000 | 320.000 | 300.000

CR - 9060 30 pés Axial 720.000 612.000
CR - 9060 35 pés Axial 740.000

Modelo Separagéo Valor da OKm
BC - 4500 5- Saca-palhas 320.000
BC - 7500 Axial 650.000
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Sementes

ClassiRural

Anuncie facil através da internet: R$ 70,00 até 150 caracteres
R$ 100,00 até 150 caracteres em destaque

Trevo Branco, Trevo Vermelho,
Cornichdo 5an Gabriel,
Cornichao El Rincon, Festuca,

Dactilis, Azevem E-284,
Aveia Preta e outras forrageiras

classi@agranja.com.br

Ligue para anunciar: (51) 3233-

g

L L T i

Ltda-dv. Barao do Cerro Formoso 1012 - Cacapava do Sul £ RS

el (55) 3281-4334 (55) 3281-5418 - elrincon®farrapo.com.br

AGROPECUARIAS

Agroceu- Planejamento
Agropecuéario Ltda.

Fone: (45) 3266-2681
CéuAzul/PR

Agropecuaria Itaipu Ltda.
Contato com Sr. Sérgio
Paulo pelos fones: (45)
3242-1348 | 3242-1432 /
8405-9701 apolo@
agropecuariaitaipu.brte.com.br
Cx. Postal:05 Corbélia/PR.
CEP: 85420-000
Agropecuaria Laco Forte
Fone/fax: (66) 3571-2432
lacofortecolniza@hotmail.com
Cx.Postal: 42 Colniza/MT
CEP: 78335-000

Casa Agropec. Arco-Iris.
Produtos agropecuarios
Materiais Construgdo e
escolar. Calgados,
brinquedos, pegas para

veiculos, motos e
bicicletas Fone: (66)
3558-1161 Fax: (66)
3558-1352 Santa
Terezinha/ MT

Agropec. Rei do Gado.
Farm. Vet. — Inoculantes
Cerca elétrica e etc.
Fone/fax: (41) 3016-7060
reidogado@cli.com.br
Rua. Aleixo Kloss, 69
Curitiba/PR.
CEP: 81200-310
IMOVEIS
Fazendas nas regides
centro-oeste, norte e
nordeste para soja, cana,
milho, reflorestamento e
biodiesel. Negécios de
oportunidades.
Fones : (44) 3026-8179/
3301-8164 ¢/ o Sr. Waldir
www.imobiliariarural.net

PRODUTOS DA
LAVOURA

Biorganica Comércio de
Produtos Orgénicos Ltda.
Compra e venda de soja,
trigo e milho orgénico.
Fone: (46) 88020096/
88028236
roberto@biorganica.com.br
mauro@biorganica.com.br
Planalto/ PR

Fertifol Fertilizantes Ltda.
Vende-se calcério,
adubos e sementes.
Fones: (66) 3498-1236 /
8116-8166 com o Sr. Evo.
fertifol@gmail.com

Av Primavera, 181 -
Primaveral I. Primavera do
Leste/ MT CEP: 78850-000

Fertimig Fertilizantes Ltda.
Fone/ fax: (66) 3423-5836

www.artpaintmaguetes blogspot.com
artpointrw@yahoo.com.br
fones:(55-51) 3325.0411/9265.5626
Porto Alegre / RS - Brasil

Av Presidente Medici,
3291 Rondonopolis / MT
CEP: 78705-000

Ipé Agromercial.
Trabalhamos com
comércio e distribuicdo de
sementes de hortalicas,
sorgo, girassol e insumos.
Fone/fax: (62) 3247-0907
ipeagrocomercial@terra.com.br
Goiania/lGO

Moinho de trigo Pantanal
Dronov & Dronov

Fone: (67) 3425-1133
Rod. BR 163 — KM 257,5
s/n° Cx. Postal, 1033
Chac. Sidelis. Dourados/
MS. CEP: 79830-970

Sementes Sojamil Ltda.
Com longo histérico na
comerc. de cereais,
sementes e insumos
agric. F: (46) 3242-8800.

2
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Filiais: Marquinho/PR,
Candoi/PR Goioxim/PR.
comercial@sojamil.com.br
Chopinzinho/PR

Substratos Afroflora Ltda
Indicado para plantas em
geral. F: (47) 3385-1441
www.afroflora.com.br
afroflora@afroflora.com.br
Benedito Novo / SC

SEMENTES EM GERAL

Comércio de Sementes
Bioseeds Ltda. Prod. e
vendemos sementes
forrageiras: MG5 /
Brachiardao. Fone/ fax:
(64) 3631-4813
Contato: Sr. Luiz André
Av Sebastiao Herculano
de Souza, 3815 CEP
75802-197 Jatai/GO
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Carlos André, Zootec. pés
graduado em manejo de
pastagens e nutricdo de
ruminantes, com 7 (sete)
anos de experiéncia em
pecuéria de corte e
ovinocultura no nordeste
goiano. Fone: (62)
9667-3116 laciara /GO.
Dzazio & Dykstra Repres.
Comerciais Fones: (42)
3222-9566 / 9972-0535
Ponta Grossa / PR.
Jimenez Motores e Irrig.
Forte em Irrigagao.
Fone/fax: (15) 3344-9444
www.grupojimenez.com.br
Rod. Antdnio Leite de
Oliveira, 215 B° Paulas e
Mendes. Piedade/SP.
CEP: 18170-000

Protogeo - Georreferenc.,
Sisleg e servicos na area
de topog. e agrimensura.
Fones: (45)3025-7800 /
(45) 9964-0120
protogeoeng@yahoo.com.br
Foz do Iguagu / PR.

San Raphael Hotel. Na
area vip do Largo do
Arouche, estilo e charme
Europeu, préximo aos
principais centros de
compras, lazer, cultura,
arte e gastronomia da
cidade. Toll Free:

0800 014 8000

Fone: (11) 3334-6000

Agrogestor - Sistema de
Gestédo do Agronegdcio
Gestéo p/ Agricultura,
Armazém, Transp. e Pec.
Fone (65) 3549-1679
www.kacique.com.br
Lucas do Rio Verde/ MT
Agrolagoa Ltda — Agron. —
Projetos Assist. Técnica.
Cartografia e Geoproces.
Cadastro urbano e rural ,
georref. Iméveis, lev.
Topogréaficos.Fone:

(54) 3358-2046

Lagoa Vermelha/RS.
Agrosat — Georreferenc.
de imoveis rurais.
Agricultura de preciséo.
Fone: (45) 3222-2757.
Rua Osvaldo Cruz, 2439.
Cascavel/PR

CEP 85810-150

Ark Eng. Projetos para a
construgdo e financ. nas
areas: Industrial, agropec.
reflorestamento, infra-
estrutura, com/serv. e
turismo. Fone: (63)
3215-1385 Palmas/TO

Avalisul Eng. Ltda.
Topografia, georreferenc.,
avaliagOes, pericias,
assist. técnica. Fone:

(53) 3227-1690
avalisul@avalisul.com.br
Av. Bento Gongalves,
4263/204, Pelotas/RS.

EBOCAM

tem trator, tem energia

/| Erargia . Nliwul

FERADDODRES

Conecte o gerador a tomada de forca do seu trator € obtenha energia elétrica
com mobilidade em qualquer situagdo. Canteiros de obras, eventos em
campo aberto, manutengdo em campo de implementos, sistemas de ventila-
¢ao e aguecimento de criadouros, sistemas de

irrigacdo e drenagem. Ideal para acampamentos, edificagdes
distantes, entre outros.

Waldemar Dolher, 1045
Bom Retiro 89219-030 - Joinville - Santa Catarina
e-mail: ebocam@ebocam.com.br

Acabe com os prejuizos com a falta da energia olétrica

www.sanraphael.com.br
reservas@sanraphael.com.br H ATDS ?
MORCEGOS?

Séao Paulo/SP

Vigorteste Lab. Anélise de
Sementes Ltda.

Fone: (45) 3223-2179
Rua 13 de Maio, 809
Cascavel/PR

CEP 85812-191

TRATORES E
IMPLEMENTOS

Agrocentro Maquinas
Agricolas.

[DHTHA FIATDS E HCI'FIEEGGS

Equipamento de ulira-socm com femnclogs japonesa;
sem similar ng Brasd

BHASTE(HPH r’

Fone : (65) 3308-1692 %) 1321839

Rua dos Jambos, 923 N Fac: |51 3792-1320

Nova Mutum/MT. Cons Fostal 104 - Cep 37130-000
CEP: 78450-000 Aienas - Mi

bic@bragtacmica. cam b
waw_brastecnlen, com. b




ClassiRural

Anuncie facil através da internet: R$ 70,00 até 150 caracteres

R$ 100,00 até 150 caracteres em destaque
classi@agranja.com.br

Ligue para anunciar: (51) 3233-1822 - www.agranja.com

Agroindustrial e Comercial Pozza Ltda

Azevém - Certificado: Oferta RS 1,25
Aveia Preta - Certificado: Em oferta,

Trevo Branco, Trevo Vermelho, Festuca, Aveia Branca,
Sementes de Verao:

Milheto BRS 1501- EMBRAPA, tecamiogis & = pmestes
Capim Sudao, =
Milho - EMBRAPA,

Sorgo Forrageiro, Pregos especials
Pensacola, .
Brachidrias MG5, MG4,Tanzania, Estilosantes. Aprovelte

-1_,--'!" '

Av, Pastor Etngham. 452 | Fone; (54) 33921081 - 3392.1110 - CEP 99495-000 - LAGODA TRES CANTOS - RS
e-mail: sementespozza@hotmail.com - home page: http://www.sementespozza.com.br

TUDO EM SISAL

fios agricolas (baller twine) = COMHECA TAMBEM...

fios naturais Valente Tapetes e

fios tingidos Carpetes de Sisal.

cordas

belas

Lapetes
e carpebes
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Maquinas e Equipamentos  Fone: (44) 3631-9039 Werner Pecgas Agricolas Belco Equip. Eletrénicos
Agricolas Ltda. noroestemag@pop.com.br  Tudo em pegas. O que Annamell Importagéo e Ltda. Fone/fax: (51)
Fone: (92) 3624-4437 Av Paraiba, 1195 vocé precisar ligue: Exportacdo de produtos 3343-7825 Av. Rio Séo
multiamazonas@uol.com.br ~ Cianorte / PR Fone/fax: (65) 3382-2163 agricolas Ltda. Gongalo, 365
Rua. Amancio de Miranda, ~CEP: 87200-000 wernwe97@uol.com.br Exportagdo de mel e soja.  Porto Alegre/RS.
311, Bairro Educandos Roma Tratores - Gerador  Ay. Olacir Francisco de Fones: (55) 3255-1488/ CEP: 91030-220
Manaus/AM acionado por trator de 5 a  Morais, 1413 N. W. Set 9942-1613 ¢/ Sr. Miguel. Conexdes Merkantil — HIP.
CEP 69070-000 30 KWA Fone: Ind. Campo Novo do annamell@brturbo.com.br  Fabricante de conexdes
Noroeste Comércio de (18) 3223-1100 Parecis / MT Rua: General Os6rio, 825  em ago e latéo para
Méaquinas Agricolas Ltda.  Presidente Prudente /SP. CEP:78360-000 Centro Jaguari /RS sistemas pneumaticos e
CEP 97760-000 hidraulicos.
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PH PISCINAS

'l NO CAMPO OU NA CIDADE, QUALIDADE EM LAZER

-'r +PISCINAS: TRABALHAMOS COM AS DE FIBRA, VINIL E CONCRETO. +AQUECIMENTO:
BOMBA DE CALOR E SOLAR (RESIDENCIAL E PISCINAS) ¢ACESSORIOS ¢+BOMBAS E

. FILTROS ¢CAIXAS D'AGUA

4+ HIDROMASSAGENS +LAREIRAS: FABRICAMOS EM ACO NAVAL, COBRE, LATAO, INOX,

4+SAUNAS +SPAS EM ACRILICO E GEL COAT $4TOBOAGUAS E MUITO MAIS. SOMOS REVENDA:
ACEITAMOS TODOS OS CARTOES DE CREDITO, CONSTRUCARD-CEF, E = EEEE“
AKENE TO EM ATE 24 X. __“.""E_,_, I
. © MAIOR SHOW ROOM DE PORTO ALEGRE/RS.
u Fone / Fax : (51) 3231-4410 - Av. Padre Cacique, 977 - Praia de Belas - Porto Alegre / RS
CEP 90810-240 www.phpiscinas.com.br phpiscinas@phpiscinas.com.br
Visite 0 nosso site Rua: 24 de Maio, 253
www.merkantil.com.br Sala 103 Centro Santana
Alvorada /RS. do Livramento / RS
Kelps do Brasil Ind. de CE_P:97573-450 lr"‘-’ll BT o ol g L e oo i ]
Correias Ltda Fone/fax: Usiprema Mad. Tratadas. e e S e ey e e Ty e e a0 w0 e W
(51) 3547.1177 Eucalipto Citriodora rolico :
rskelps@tca.com.br RS ou serrado. Tudo para a Rﬂ"‘! oy |:!€I rft it by ganicd "-.IE' s r.EnEIUE'E'
239 Km 64 Rolante/RS sua obra rural ou civil. Capas de chuva super resistentes;
. Jardineiras para area alagada;
CEP: 95690-000 Fone: (16) 3398-7200 R aar
k ke i - br oupas para apicultores
Rodeio Negdcios Rurais. wvyw.usmrel_r’nlil.com. b Consulte-nos=! 0OB00-F7F1.9844
Fone / Fax: usiprema@linkway.com.br Campinas / SP Brasil, Fone (19) 3227-9844
(55) 3242-5239 ou Séo Carlos / SP.

cel

. (55) 9973-2177

Www.agranja.com &

= Conhega o novo web site do Brasil Agricola
= # ChassPuml Curiouos Online/ Matrias Alairadas/ Riavista A Granja 5 AG Lolices | Cotigoes
o e Prenvisin do Tampo! Produos & Sendgos / Agr Oponuniades / Agenda ds Evenios
Ze 7 2 P
-.3'5;'_.# "-__" = S 0 BRASIL AGRICOLA
= ~ chque e descubra o mundo
Z Ay de informacdes

CALTINS-NATICAL-DEMIL

GRUPD J. DEMITI‘J
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PONTO DE VISTA

Divulgacéo

O momento é de uma recupera-
¢ao histérica parao agronegocio bra-
sileiro. Qual é o atual panorama da
aviacado agricola?

A aviagdo agricola esta diretamente
ligada as oscilagbes das demandas agri-
colas. Neste momento, estamos num pe-
riodo bom, com as commodities em alta
de precos. Isto ira recuperar a situacdo
financeira dos produtores e, consequien-
temente, trard maiores investimentos na
produtividade dalavoura. Com estasitu-
acao favoravel, a aviagdo agricola tera
um crescimento significativo. Por outro
lado, este setor vem crescendo em ra-
z80 do desenvolvimento dastecnologias
de aplicacéo, fazendo daaplicacéo aérea
uma ferramenta fundamental em razéo
darapidez, uniformidade e por ndo cau-
sar amassamento nacultura, além de pos-
sibilitar ao produtor um menor imobili-
zado no seu negécio.

O prego do petrdleo bate recorde
dia ap6s dia. Quais séo os reflexos
na aviacdo agricola?

Esta situacdo realmente € preocupan-
te, ndo somente pel o possivel aumento no
prego da gasolina de aviagao, mas princi-
pa mente pel o custo dosfertilizantesepela
prépria disponibilidade destes no merca
do. Devemos sdientar que o percentua
de aumento nos combustiveis faz parte
importante de um conjunto nos custos da
aviagdo agricola. Com o uso de novastéc-
nicas podemos diminuir este impacto. A
transferéncia do aumento do custo do
petroleo paraagasolinade aviagdo pode-
ra criar um obstaculo ao crescimento.
Estamos também com projeto tramitan-
do no Congresso Naciond paraareducdo
deimpostos nagasolinade aviagéo, equi-
parando-a a0 querosene agronautico.

Julio Kampf

Presidente do Sindicato Nacional das Empresas de Aviacdo Agricola (Sindag)

EMPURRADA PELOS
BONS VENTOS

O avido a alcool pode ser consi-
derado um “porto seguro” contra o
preco do petréleo? Qual a sua avali-
acdo do avido agricola a élcoal, lan-
cado ha poucos anos?

Com certeza a utilizacdo de combusti-
veis dternativos, como o acool, esta sen-
do importante para a aviagdo agricolaem
variasregidesdo Brasil, principadmentenas
areas proximas as usinas produtoras. Vale
lembrar que foram os empresarios da avi-
acdo agricolaqueestimularam o desenvol -
vimento desta tecnologia, aqua foi final-
mente adotada pela
industria, fazendo
comqueo Brasil vi-
eseater o primeiro
avidoadcool homo-
logado no mundo.
Hojeo SindicatoNa
ciond dasEmpresas
deAviacdoAgricola
(Sindag) esta traba
Ihando junto as au-
toridades agronduti cas paraconseguir aho-
mologacdo de outros modelos de aerona
ves. Estaredidadetrardparaaaviacio agri-
colacertaindependénciaem relacéo asal-
tas do petrdleo, com isto segurando um
pouco o custo de producdo.

Quais sdo os principais entraves
para o desenvolvimento do setor da
aviacdo agricola no pais?

No Brasi| sefaz necesséria uma poli-
ticaagricolamaiscoerenteedelongo pra-
Z0. As oscilagBes do mercado e estas in-
definigdes fazem com que a agricultura
brasileirasgiamuito vulneravel. Comisto,
o plangjamento de investimentos setorna
dificil efinanciamentosadequados—como
Moderfrota — ndo estéo disponiveis para
as empresas de aviagado agricola, prejudi-
cando a renovagdo e 0 aumento da frota
de avifes. Outro ponto estd na desinfor-
macdo de partedo setor agrondémico enas

Atransferénciado
aumento do custo do

petrdleo paraagasolinade
aviacao poderacriar
um obstaculo ao
crescimento

recomendaces e bulas que estdo na sua
grandemaioriadesatualizedasemrelagdo
as atuais técnicas de aplicagio aérea E
também necessario um melhor plangja
mento por parte dos agricultores no uso
do avi&o. Muitas vezes somos chamados
guando a situacdo da lavoura ja esta em
descontrole ou em emergéncia, e os de-
fensivos agricolas disponiveis nem
sempreatuardo perfeitamente. Cabeacres-
centar ainda 0 excesso de regulamenta-
¢ao sobre o setor, com duplicidade e so-
breposicdo de competéncias, em grande
contrastecomavir-
tual ausénciadere-
gulamentacdo sobre
0S meios convenci-
onais — terrestres —
de aplicacdo dein-
sumos agricolas.

E quais as
principais evolu-
¢Oes que o setor
ainda busca?

A aviacdo agricola est conquistando
novos mercados como citros, café, flo-
restas, entre outros. Isto se deve ao au-
mento de tecnologias e a preocupacado do
setor na qualidade da prestacdo dos servi-
¢os. O Sindag e a Embrapa firmaram um
Termo de Cooperagdo Técnica quevisaa
desenvolver e aperfeicoar as técnicas de
aplicacdo aérea paraas mais diversas cul-
turas e produtos. No plano de crescimento
das atividades ja estamos trabahando no
combate aincéndios em campos e flores-
tas principalmente nas Regides do Sudeste
e Centro-Oeste. Outra prerrogativa daavi-
ac3o agricola em que o Sindag esta bus-
cando auar é no combate a Vetores de
Doencascomo adengueeamaaria. Tive-
masreuni& com o Ministro daSalide (José
Gomes Termpor&o) apresentando projeto e
discutindo as normastécnicas paraaredi-
zacao desteimportante trabalho. &
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