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O SEGREDO DE QUEM FAZ

0 NOVO COMA

Uma das mais tradicionais e respeitadas fabricantes de mdquinas
agricolas do Brasil completa 60 anos em 2008 com uma guinada em sua
administracdo: a cadeira mais importante da Mdquinas Agricolas Jacto
deixa de ser ocupada por um integrante da familia Nishimura e passa a
um executivo profissional. Martin Mundstock (a esquerda, com Shiro
Nishimura, entdo diretor-presidente e que agora integra o Conselho de
Administra¢éo), assume no momento em que a empresa vai inaugurar
uma fdbrica na Taildndia. O gaucho de Horizontina de 50 anos, dois filhos,
fez a sua vida profissional desde 1973 na SLC, depois na SLC-John Deere e
na seqliéncia na John Deere, inclusive com passagem pela matriz nos EUA.
Sua missao: liderar a empresa pioneira fundada do zero por Shunji
Nishimura, hoje com 98 anos, em Pompéia/SP.
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NDO DA JACTO

Leandro Mariani Mittmann
leandro@agranja.com

A Granja — Por que a Jacto,
uma empresa familiar, profissio-
nalizou a sua direcao? Quais sao
0s objetivos da familia Nishimura
com a troca de comando?

Martin Mundstock — No ano em
gue se comemora cem anos da che-
gadaao Brasil dos primeirosimigran-
tes japoneses, a Maguinas Agricolas
Jacto chega aos 60 anos com os olhos
no futuro globalizado. Fruto do tra-
balho do imigrante Shunji Nishimu-
ra, a empresa acaba de completar o
processo de profissionalizacdo de sua
direcdo e se prepara para inaugurar
uma fabrica na Tailandia. Assumi em
dezembro de 2007 o cargo de dire-
tor-presidente, no lugar de Shiro
Nishimura, que passou a fazer parte
do Conselho de Administragdo. Euini-
ciei a carreira na SLC, fabricante de
magquinas agricolas que se uniu a John
Deere. Depois, atuei nas éreas finan-
ceira, comercial e de recursos huma-
nos daJohn Deere no Brasil e nas areas
de marketing e de engenharia da com-
panhianos Estados Unidos, e aindafui
diretor de qualidade paraaAméricado
Sul. A Jacto ao longo dos Ultimos sete
anos, fiel ao seu estilo de dar os pas-
sos de forma segura, iniciou o pro-
cesso de transformacéo do perfil de
companhia administrada pela familia
do fundador para uma companhia ad-
ministrada por executivos, quando 0s
principais cargos executivos foram
sendo ocupados, aos poucos, por pro-
fissionais com grande experiéncia no
mercado. O objetivo é manter a em-
presa moderna e ligada ao mercado
globalizado.

A Granja — E quais sédo os ob-
jetivos de Martin Mundstock a
frente da Jacto? Quais sdo as me-
tas a curto, médio e longo prazos?

Mundstock — A familia Nishimu-
ra construiu a companhia sobre ba-
ses filosdficas sélidas e com expres-
siva presenca em mercados compe-
titivos. As metas sdo de completar a
globalizagdo daempresa, solidifican-
do e expandindo a oferta de solucdes
de sanidade para culturas extensivas
e colheita por derrica.

A Granja — Quais sdo os pla-
nos da sexagenaria Jacto para os
proximos anos? O que a empresa
prepara para 2008?

Mundstock — Uma das novida-
des para 2008 é o langamento de uma
colhedora de laranja, fruto do traba-
Iho de pesquisa da Jacto nos ultimos
dez anos. Mais um produto que traz
solucBes para a agricultura brasilei-
ra, que jaresultou no passado nain-
vencdo da colhedora de café. Outra
novidade é a construcao de uma uni-
dade na Tailandia, que vai produzir
um novo model o de pul verizador cos-
tal, posicionando a empresa para
atender nestes segmentos 0s merca-
dos da Africa e da Asia.

A Granja— O que o senhor, um
executivo com experiéncia interna-
cional, ja aprendeu com o empre-
endedor Shunji Nishimura, 98
anos, que fundou a Jacto ha 60
anos? O que mais nele impressio-
nou o senhor?

Mundstock — O senhor Shunji
estabeleceu a base filoséfica sobre a
qual a empresa foi construida, dei-
xando principios muito sélidos e que
continuardo norteando a empresa por
muito tempo ainda. A fé no trabalho
e confianca na agricultura, além da
sua permanente dedicacdo a educa-
¢ado, sdo exemplos a serem seguidos.

A Granja — Como o senhor
Shunji Nishimura estabeleceu a
Jacto, uma das maiores e maistra-

dicionais empresas de maquinas e
equipamentos agricolas do Pais?
Mundstock — Com sede em
Pompéia, interior de Sdo Paulo, o
Grupo Jacto reline cinco empresas e
mais de 2 mil funcionérios. A empre-
sa € especializada na fabricacéo de
uma ampla gama de pulverizadores,
desde costais até automotrizes, pas-
sando por tratorizados e atomizado-
res, além de colhedoras de frutos de
arvores de porte médio, como café,
laranja e azeitona. Seus produtos es-
t&o presentes em 90 paises. A empre-
sa é fruto do sonho, trabalho e per-
severanca do imigrante japonés
Shunji Nishimura, que chegou ao Bra-
sil em 22 de marco de 1932, a bordo
do navio Buenos Aires Maru. Em
1948, Nishimurainventou e patenteou
aprimeirapolvilhadeira nacional. Em
sua oficina, na Rua Senador Rodolfo
Miranda, n® 127, em Pompéia, come-
¢ou a produzir as polvilhadeiras para
serem colocadas nas costas do ope-
rador. No primeiro ano, Nishimura e
ostrés empregados produziam 30 pol-
vilhadeiras por més. A oficina se
transformou em fébrica e surgiu ain-
dustria Maquinas Agricolas Jacto
Ltda., criada de fato em 1948, mas
oficializada apenas em novembro de
1949. O nome foi inspirado na fuma-
ca deixada no ar pelos avides a jato.

A Granja— E depois?

Mundstock — As polvilhadeiras
evoluiram para model os costais mais
leves e surgiram os primeiros mode-
los montados em tratores, destinados
as grandes culturas de algodéo e
café. A evolucdo dos modelos foi
acompanhando as mudancas nas ca-
racteristicas dos inseticidas e defen-
sivos agricolas e as transformactes
da agricultura brasileira. Em 1966 a
Jacto comecou a fabricar pulveriza-
dores manuais com reservatério de
pléstico. Também para responder as
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O SEGREDO DE QUEM FAZz

Uma das novidades
para 2008 é o
lancamento de uma
colhedora de laranja,

resultado do trabalho
de pesquisa da
Jacto nos ultimos dez
anos.

novas exigéncias dos agricultores, a
empresa investiu em novos modelos
de pulverizadores de barra destinados
as grandes culturas. Nessa época, a
Jacto selangou numa empreitadainé-
dita: o desenvolvimento da primeira
colhedora de café do mundo. Em 04
de junho de 1979, apos seis anos de
estudos e o desenvolvimento de trés
prototipos, a colhedora K3 foi lanca-
da, representando um grande salto
tecnol 6gico e de mercado para a em-
presa. Com a experiéncia da K3 a
Jacto comprovou na pratica a impor-
tancia da pesquisa para o aperfeicoa-
mento e a criagdo de novos produ-
tos. Desde entdo, esse aspecto con-
solidou-se na culturadaempresa, que
mantém um centro de pesquisa e de-
senvolvimento.

A Granja — Alguma comemo-
racdo especial pelo 60° aniver sa-
rio?

Mundstock — A certeza de que
ninguém cresce sozinho sempre per-
meou a trajetoria da Jacto e de seu
fundador, Shunji Nishimura. O imi-
grante sempre exaltou seu reconhe-
cimento ao Pais que o acolheu e lhe
deu condicdes de construir a sua his-
toria de sucesso. Tanto que o tema
dos 60 anos da empresa é “Obrigado
Brasil”. E para expressar esse reco-
nhecimento, a Jacto desenvolveu um
selo comemorativo, com aimagem do
fundador sobre as bandeiras de suas
duas patrias, o Brasil e o Japdo. O
selo também é uma referéncia e uma
homenagem a comemoracéo dos cem
anos da imigragao japonesa ao Bra-
sil.

A Granja — Na sua avaliagao,
guais sado 0s maior es entraves para
o desenvolvimento do setor de ma-
quinas agricolas no Brasil?

Mundstock — A agricultura é
uma atividade dependente de condi-
¢Oes climaticas, de ciclos anuais
(logo, de lenta maturag&o). No nos-
so Pais, estas condicdes naturais tém
sido complicadas por mudancgas eco-
némicas e politicas, tornando o ne-
gocio bastante imprevisivel. Nesta
combinag&o de ambiente, a constan-
cia e velocidade da evolugédo tecno-
|6gicatém sido mais lentaaqui do que
em outras partes do mundo.

A Granja— E qual a sua avali-
acdo do atual momento da meca-
nizagcdo da agricultura brasileira?
Estamos ainda muito distantes do
gue se usufrui em lavouras ame-
ricanas, européias, australianas?

Mundstock — A intensificacéo
das atividades agricolas e pecuarias,
com ciclos cada vez menores, vem
aumentando a necessidade de respos-
ta com mecanizagdo crescente e nes-
tas areas estamos bastante proximos
do que agricultores dispdem em ou-
tros paises. E na diversidade da agri-
cultura brasileira que reside o desa-
fio e as oportunidades de mecaniza-
cdo futura.

A Granja — O que o Governo
poderia fazer para fomentar a mo-
dernizacao do parque de maquinas
do produtor brasileiro?

M undstock Penso que se a
agriculturae pecuariavao bem, ores-
to da economia segue essa tendén-
cia. Estes sdo setores de verdadeira
criacdo de valor, a maioria dos de-
mais sdo transformadores. Logo, se
estes setores forem bem, as indus-
trias de méquinas, de caminhdes, au-
tomoveis e tudo mais que existe em
torno da agricultura e pecuaria iréo
bem, incluindo o comércio, servicos.
A agricultura e a pecuaria, assim
como toda a nagéo, certamente se be-
neficiariam com a melhoria de infra-
estrutura e alternativas logisticas de
acesso aos portos e aos mercados.
Educacéo, formacao profissional e es-
trutura confidvel de rastreabilidade e
certificagcdo de produtos de origem
agricola e pecuéria, com credibilida-

de internacional, ajudariam muito a
remover barreiras, facilitando ainser-
¢ao brasileira na competicdo global.

A Granja — Qual a sua avalia-
¢do do Moderfrota? Em que ele po-
deria ser aperfeicoado para se tor-
nar mais eficiente, mais abrangen-
te?

Mundstock — O Moderfrotateve
um papel fundamental na moderniza-
¢do do parque de maguinas do pro-
dutor brasileiro, essencialmente por
trazer previsibilidade ao agricultor to-
mador desta modalidade de financia-
mento. Oportunidades de melhoria
deveriam incluir a redugéo do tempo
de ciclo do processo, pois ainda con-
some muito tempo o processo que vai
desde a assinatura do pedido, passan-
do pelo agente financeiro, pelo BN-
DES, até a efetivaliquidacéo da ope-
racdo. Além da reducdo do custo to-
tal da operacao, ainda que diferenci-
ado das condi¢bes comerciais locais,
0 gasto é elevado, quando compara-
do com custos de financiamentos
agricolas ao redor do mundo.

A Granja — Qual a sua opinido
sobre agronegécio brasileiro? Em
gue o segmento como um todo pre-
cisa melhorar, evoluir?

Mundstock — Somos bastante
competitivos da porteira para den-
tro. Mas as condicdes que facilitam
0 acesso aos mercados sdo onde en-
xergo as melhores oportunidades. A
licdo de casa é trabalho em melhoria
logistica, fortalecimento dos traba-
Ihos de rastreabilidade e certificagéo
de produtos. Os préximos passos
incluiriam acdes de marketing e di-
ferenciagéo de produtos, areas ain-
da praticamente inexploradas no
Brasil. &

Em 1948, Shunji
Nishimura inventou e
patenteou a primeira

polvilhadeira nacional,

equipamento para ser
colocado nas costas do
operador.
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a se falou outras vezes, mas

vale o registro: ndo cabe mais

nenhum diminutivo paradenominar
asegundasafrademilho. “ Safrinha’ dei-
xou de ser a melhor defini¢do para a
safra secundaria de milho, aguela plan-
tada apds a colheita da soja. Os nlme-
ros de area e producdo déo legitimidade
a qualquer superlativo para qualificar a
plantagdo que estd esverdeando neste
momento as lavouras do Parand e do
Mato Grosso. Praticamente um terco da
producéo naciona de milho em 2007/
2008 tera como procedéncia a segunda
safra. As co-

tacdes historicas, sobretudo em razéo
da procura por milho nos EUA para
transforma-lo em etanol, sdo o combus-
tivel que impulsionou o produtor a en-
cher os reservatérios de sementes de
suas plantadeiras.

O boom da segunda safra de milho é
areportagem de capadestaedicéo. Mas,
€ claro, ha muito mais nas proximas
paginas. Falando-se em nova realidade
da agricultura brasileira, os pulveriza-
dores autopropelidos (ou automotrizes)
estédo ganhando espaco. Até novas em-
presas entraram neste negécio. Ganhar
tempo e intensificar o trabalho diério é
a explicacdo para a adesdo a estas
grandes méaquinas.

E quem ganhou muito (sobre-

tudo aprendizado) foi quem
esteve em dois eventos em
fevereiro: o Show Rura Co-
opavel e o Encontro de Coo-
perados da Fazenda Experi-
mental Coamo, ambos pro-
movidos pelas cooperativas
paranaenses Coopavel e Co-
amo. Os dois eventos, ainda
gue com propostas distintas,
chegaram as suas 20* edi-
¢des como verdadeiras aulas
a céu aberto de técnicas e tec-
nologias de ponta do agrone-
gécio. O produtor ou outro pro-
fissional da agricultura que os
visita sempre retorna.
Quemjaestaretornando, mas
para 0s canaviais, sd0 as magui-
nas e os facdes. Por uma série de
razfes, a colheita de cana na re-
gido Centro-Sul sera antecipada.
Confira o porgué no Caderno Cana.
E confira também nossos entrevis-
tados especiais das secBes O Segre-
do de Quem Faz, Martin Mundstock,
0 novo diretor-presidente da Jacto, e
Sérgio Suzuki, da Fundagdo MT, no
Ponto de Vista.
Boaleitural
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“Melhor seria que o Presidente,
em vez de convocar ministros
em reunido de emergéncia,
mandasse fazer uma auditoria
técnica no Inpe para aferir
seus procedimentos e
conclusées.”

Fernando Penteado Cardoso,

fundador e ex-presidente da Manah e fundador da
Fundagdo Agrisus Agricultura Sustentdvel, questionando as
informagées do Instituto Nacional de Pesquisas Espaciais
sobre o desmatamento da Amazénia atribuido ao
agronegocio

A ameaca

As mudangas climaticas poderdo
provocar efeitos devastadores nas
préximas duas décadas na agricultura e
no sistema de alimentagdo como um
todo, segundo um artigo publicado
pela revista americana Science. “O
aumento das temperaturas e o
declinio das precipitacdes nas
regides semi-aridas vao reduzir
os rendimentos do milho, trigo,
arroz e outras culturas
primarias’ alerta. Eventos
naturais deverdo reduzir as
temporadas de chuva nas
Ameéricas, Africa e Asia...
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A Cutrale, empresa brasileira maior ‘
produtora de suco de laranjado mundo,

vai produzir etanol a partir de restos do processamento
dafrutaem umausina-piloto na Flérida (EUA). O projeto
€ uma parceria entre a Cutrale Citrus Juices USA, 0
braco americano da companhia, e a Southeast Biofuels
LCC,subsidiaria da Xethanol.“A meta do projeto é
construir uma planta com escala comercial capaz de
gerar 8 milhdes de galdes de etanol por ano (30,3
milhdes de litros) e utilizar 800 mil toneladas de restos
de laranja (casca e baga¢o) anualmente’informou o
Departamento de Agricultura e Servicos ao
Consumidor do Estado da Flérida (Doacs).

Nos EUA...

E o lucro dos produtores rurais americanos (néo a
receita!) deve chegar a US$ 92,3 bilh6es em 2008,
crescimento de 51% em comparagdo com a média
dos ultimos dez anos, de US$ 61,1 bilhdes. A nova
era é conseqliéncia, sobretudo, do crescimento

"‘ﬁ absurdo na demanda de cereais para a
_____r‘_.-'r,f_.-— produc¢do de biocombustiveis e para a

alimentacdo em paises como a China e a india.

A esperanca

Enquanto isso, gigantes multinacionais de
biotecnologia disputam uma saudavel (para
0 produtor) concorréncia para langar
sementes de culturas comerciais resistentes
a seca. O milho é o foco principal de todas as
empresas. A idéia é cultivar plantas com
raizes mais longas e fortes que possam
extrair mais agua do solo. Também se
buscam plantas que conservem a agua no
caule e nas folhas com mais eficiéncia, além
de mudar a forma como a planta cresce, de
maneira que a agua seja direcionada mais

aos graos do que as folhas.
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Locomotiva

Com pregos elevados nos mercados internacional e doméstico e boas perspectivas
paraacolheitada safra 2008, a soja € o carro-chefe das lavouras braileiras, pois devera
render R$ 37,7 bilhdes, 20,4% acima de 2007. Porém, inferior aos anos-ouro recentes;
R$ 42 bilhdes em 2003 e R$ 39,3 bilhdes em 2004.

Vice-campeao
O milho devera reassumir em 2008 o segundo lugar
entre as culturas com maior receita, 0 que ndo ocorria
desde 2005. Afinal, as cotagdes externas estdo nas
aturas, enquanto a demanda interna segue aguecida,
somada ao boom das exportacfes, que alcangou a
maior marca histérica em 2007. A receita do ceread
devera chegar a R$ 24,4 bilhdes, 33,9%
mais que 2007. A cana-de-aclcar
devera perder receita e cair para o
terceiro lugar: R$ 17,7 bilhdes,

12,5% menos que em 2007, o

recorde.

Agora vai?

Por sete votos a quatro, os integrantes do Conselho
Nacional de Biosseguranca (CNBS) ratificaram a
decisdo da Comisséo Técnica Nacional de
Biosseguranca (CTNBIo) de liberar o plantio e
comercializacdo de duas variedades de milho
transgénico, a MON 810, da Monsanto, resistente a
insetos, e a Liberty Link, da Bayer,a herbicida. A
aprovacéo haviasido contestada pela Anvisa e pelo
Ibama. Agora cabe ao Ministério da Agricultura fazer
oregistro das variedades solicitadas para posterior
comercializagdo. A aprovacéo foi comemorada por
produtores em Brasilia.

- W§GEN

O lado bom
dos royalties

O comité gestor do
Fundo de Pesquisa

em Biotecnologia
Embrapa-Monsanto
destinouR$ 3,2
milh&es parao
financiamento de
cinco projetos com
tecnologias de
agriculturasustentavel.
Osrecursos procedem
de um percentual
sobre parte do
arrecadado em direitos
de propriedade
intelectual dos
royalties pelavenda de
variedades de sojacom
germoplasmada
Embrapacontendo
tecnologiaRoundup
Ready® da Monsanto.

Vem ai
a serraria movel

Quem conhece
aprova

Um levantamento da
Cooperativa Central de
Pesquisa Agricola
(Coodetec) mostrou que
os beneficios da soja
tolerante a herbicida sdo
percebidos pelamaioria
esmagadora dos
agricultores que plantaram
a variedade transgénica na
safra 2005/2006. 92% dos
produtores aprovam o
desempenho da semente
geneticamente modificada
em suas lavouras. A
Coodetec ouviu 518
agricultores das principais
regides produtoras, dos
guais 69% afirmaram
plantar o gréo
transgénico. O melhor
desempenho ocorreu na
Regi&o Sul, onde 95% dos
entrevistados afirmaram
gue continuariam autilizar
asojatolerante a
herbicidas.
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As unidades Embrapa Acre, Florestas e

Instrumentacdo Agropecuaria, mais a
empresa Gil Equipamentos Ltda, com

apoio da Finep/MCT e Funpar,

. . e
desenvolveram um equipamento inédito =y
no Brasil, uma serraria mével. O uso destas

maquinas é uma opcao de agregacao de valor a
producéo florestal em pequenas propriedades, ja
gue o preco da tora serrada pode chegar a trés
vezes o0 valor da madeira vendida “em pé’. Os
participantes da validagéo estdo avaliando o
potencial de uso do equipamento (praticidade,
rentabilidade e manuseio) para que a
tecnologia possa ser adaptada e ficar
disponivel no mercado.
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AQUI ESTA A SOLUCAO

BIODIESEL E AGRICULTURA FAMILIAR

Sou estudante e estou fazendo um
trabalho sobre a producéo de biodiesal
no Brasil. Por favor, gostariadagjudade
vocés para saber de que forma o setor

R- Prezado Ricardo, a pro-
ducdo do biodiesel vem sendo
essencial para a criacdo de no-
vasoportunidadesde geracdo de
renda na industria e no campo,
especialmente paraaagricultura
familiar. Hoje, cerca de 100 mil
agricultoresfamiliaresestdoin-
seridos no Programa Nacional
de Producéo e Uso do Biodie-
sel (PNPB), produzindo maté-
rias-primas como mamona, den-
dé, girassol, soja e amendoim.
Estima-se que a renda familiar
com a producdo de mamona no
Nordeste, grande parte no Semi-
Arido, esta entre R$ 1.320 e
R$ 7.140 por ano, em éareas de
plantio de dois a sete hectares.
Segundo o coordenador do Pro-
grama de Biodiesdl pelo Minis-
tério do Desenvolvimento Agra-
rio (MDA), Arnoldo de Campos,
uma das principaisinovactesdo
PNPB foi a criagdo do merca-
do obrigatério para o biodiesel
no Brasil. “ Podemos chamar de
um verdadeiro mercado criado a partir
do interesse social, tendo como conse-
guéncia um processo de estruturacao
dascadeias de producéo e abasteci men-
to do mercado de biodiesel, criando a
oportunidade da inclusdo social” , ava-
lia. Uma importante contribuicdo para
a inclusdo dos agricultores familiares
na producdo das matérias-primas foi
a criacdo do Selo Combustivel Social.
Atualmente, 27 indUstrias possuem o
selo, totalizando uma capacidade de
producéo de 2 bilhdes de litros de bio-
diesel ao ano. O selo é um componen-
te de identificacdo, concedido pelo
MDA aos produtores de biodiesel que
promovam a incluséo social e o desen-
volvimento regional por meio de gera-
¢ao de emprego e renda para os agri-
cultores familiares enquadrados nos
critériosdo Pronaf. “ Essasregras per-
mitem a construcao de parcerias eco-
némicas e compromissos de responsa-
bilidade social entre setor privado,
agricultores familiares e suas organi-

vem contribuindo para o crescimento da
agriculturafamiliar. Desde j4, obrigado.

Ricardo Guedes Abreu
Mossor6/RN
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zacOes. Mostra gque as grandes empre-
sas estdo acreditando, apostando ere-
conhecendo a importante contribuigao
daagriculturafamiliar emum setor tdo
estratégico para o Pais, como o ener-
gético” , dizCampos. Por meio do selo,
o produtor de biodiesel tem acesso a
aliquotas de PIS/Pasep e Cofins com
coeficientes de reducao diferenciados
e acesso as melhores condicdes de fi-
nanciamento junto aos bancos. O selo
somente é concedido aos produtores de
biodiesel que compram matéria-prima
da agricultura familiar em percentual
minimo de 50% no Nordeste e Semi-
Arido; 10% nas regides Norte e Cen-
tro-Oeste; e 30% nasregides Sudeste e
Sul. Asindastriastém, também, que as-
segurar a assisténcia e a capacitacao
técnica aos agricultores familiares.
Desde o dia 1° de janeiro, o diesel co-
mercializado nos postos de combusti-
veis de todo o Pais contém, obrigato-
riamente, 2% de biodiesel, a mistura
chamada B2.

ADUBACAO VERDE

Gostaria de saber como funciona
a adubacdo verde feita com legumi-
nosas e quais sdo as vantagens para
guem produz.

Luiz Carlos Froner
Pinhdo/PR

R- Luiz Carlos, aadubacéo verde
€ uma pratica agricola que consiste
no plantio de espécies capazes de re-
ciclar osnutrientes paratornar 0 solo
mais fértil e, conseqlientemente, mais
produtivo. Osespecialistasda Embra-
pa Agrobiologia vém pesguisando o
uso de plantas que servem como adu-
bos verdes, em especial as legumino-
sas. Estas espécies sao capazes de se
associar abactérias presentesno solo
e transformar o nitrogénio do ar em
compostos nitrogenados. O uso de
adubosverdespodereduzr ou atéeli-
minar o uso de fertilizantes minerais
nitrogenados, contribuindo assmpara
uma maior sustentabilidade da agri-
cultura, garantindo a conservagao de
recursos naturais. Além da sustenta-
bilidade, 0 uso de leguminosas como
adubos verdes pode significar maior
economia para o produtor. Quando se
planta uma leguminosa que fixa o ni-
trogénio, o produtor sb pagara pela
primeira leva de sementes ja que a
partir dai poderareproduzr assemen-
tes, tornando-se mais independente.
Na prética, as folhas e raizes das le-
guminosas sdo utilizadas como adu-
bo verde. Suas raizes extraem nutri-
entes de camadas mais profundas do
solo. As plantas formam uma cober-
tura na terra, aumentando o teor de
matéria organica e contribuindo para
a conservacao, retencdo de agua e
reducéo da erosdo. A escolha das es-
pécies, que deve ser feita pelo agri-
cultor em parceria com um técnico
agricola, € muito importante, ja que
em cada regido existem plantas com
adaptacdo adeguadaao clima, ao solo
e ao sistema de manegjo. A Embrapa
Agrobiologia disponibiliza infor ma-
¢oes que podem auxiliar nesse pro-
cesso de escolha, atraves do Banco
de Dados de Leguminosas. O aces-
SO é gratuito pelo site da unidade:
www.cnpab.embrapa.br.
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CUIDADOS COM 0 MAMOEIRO

Quais sado as principais medidas
paracontrolar as viroses no cultivo do
mamao e quais sao os cuidados que
devo tomar na colheita dafruta? Obri-
gado.

Rodinei Torelli
Jaguaré/ES

R- Caro Rodinel, os especialistas
da Embrapa Mandioca e Fruticultu-
ra Tropical recomendam o uso de se-
mentes obtidas de plantas sadias para
a formacéo de mudas, preferencial-
mente oriundas de pomares onde néo
tenha sido registrada a ocorréncia de
virosesanteriormente. Outras medidas
s80 as seguintes: treinar pessoal para
reconhecimento visual dasplantascom
sintomas de viroses, no inicio da ocor-
réncia; vistoriar o plantio duas vezes
por semana, eliminando as plantas
com sintomas de viroses e, para que a
erradicacéo de plantas doentes débons
resultados, € necessario que todos 0s
produtores da regido facam este tipo

de controle; manter o pomar limpo de
plantas daninhas, para evitar a for-
macdo de possiveis colbnias de veto-
res, mergulhar osinstrumentosde corte
utilizados nostratos culturaise colhei-
ta em solucdo com hipoclorito de so-
dio, a 5%; antes de instalar o viveiro,
erradicar das imediacGes hortalicas
como abobora, pepino, melancia e
solanaceas, que sao hospedeiras de
vetores; e erradicar as plantacdes ve-
Ihas de mamoeiros, assim como plan-
tas isoladas. Em relacéo a colheita,
devem ser evitados danos mecanicos
aosfrutos, taiscomo: cortes, abrasdes
e choques, pois os frutos mecanica-
mente danificados apodrecemmaisra-
pidamente do que aqueles intactos.
Durante a colheita, o operario deve se
proteger com luvas e blusa de manga
comprida, para evitar queimaduras
com o latex que escorre dos frutos. A
conservacgao é feita em camaras refri-
geradas com umidade minima de 80%
etemperatura entre 12°C e 13°C.
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CARTAS FAX E-MAILS

MAIS HIDROVIAS, MENOS BURACOS

Bem reveladora a entrevista da senadora Katia Abreu
(DEM/TO) — O Segredo de Quem Faz, edi¢cdo 710 — sobre as
aberracOes das nossas condi¢cdes de transporte, principalmente
guando a gente se compara a paises do Primeiro Mundo.
Sublinho um trecho das declaracdes dela. “Nos Estados Uni-
dos, 60% da producéo é transportada via hidrovia. Aqui ndo
chegaa 10% e olhe l& O transporte hidroviario tem um custo
muito mais barato”. N&o sei por qual razdo ou interesse, mas
o Brasil insistiu a vida toda, governo apds governo, numa
matriz de transporte cara e insustentavel. N6s aqui do meio
do Mato Grosso soubemos o que € isso. Ainda mais quando
precisamos transportar nossas safras por estas estradas es-
buracadas. A senadora tem toda a razéo.

Vinicius Almeida
Sinop/MT

MAIS HIDROVIAS, MENOS BURACOS 1

Divulgacdo

EMPREENDEDORES NATOS
O gque mais me chamou a atencdo na entrevista da sena- ; . _
dora KétiaAbreu foi ainformacao divulgada por ela de que _ Gostei das historias dos empreendedores da edi-
apenas 10% das estradas brasileiras séo asfaltadas. O pior é céo deaniversariod’ A Granja. Ah, seo Brasil tivesse
que destes 10%, quantos quildémetros sio de asfalto de boa mais gente assim e menos agueles “ empreendedo-
qualidade, sinalizacdo adequada? Além disso, nas poucas es- res’ que “trabalham” em Brasilia... Realmente, eles
tradas boas ainda precisamos pagar pedégio. Realmente, este néo fazem o agronegocio acontecer, mas sim o Brasil
Pais precisa investir em hidrovias e ferrovias para o trans- acontecer. Tenho mais de 60 anos de estrada, mas
porte de cargas. Além de ser economicamente muito mais ainda alimento esperancas de algum dia ver gente as-
caro, o transporte de cargas por rodovias € um risco para sim comandando o Pais.
todo mundo. Vejam quantos acidentes ocorrem com cami- Lautério Balbo
nhoes. Uberlandia/MG
Altair Menezes
Londrina/PR

VITORIA DA

Nao faltam linhas de financiamento para comprar si- ~ financiar um pequeno silo, mas foram tantas as exigén-
los (A Arrancada da Armazenagem, edicdo 710). O pro- = cias que acabeil por desistir. Os bancos deveriam facilitar
blema é que a burocracia muitas vezes acaba com qual-  a vida do produtor.
guer boa vontade. Eu mesmo tentei durante dois anos Aécio Gongalves Jr.

Divin6polissMG

Divulgacao

Acesse www.agranja.com ou mail@agranja.com
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NA HORA H

E ENTAO,

F EZ'SE A l”Zno

Ultimo dia 12 de fevereiro cons-

tituiu-senumadatahistéricapara

aagricultura brasileira. Mais do
gue isso, Um marco para o setor e tam-
bém para a ciéncia. Sem exageros, um
triunfo das luzes sobre o obscurantis-
mo. Nesse dia, por sete votos a quatro,
os ministros do Conselho Nacional de
Biosseguranca liberaram o plantio co-
mercial de dois milhos geneticamente
modificados. A partir de agora, o hibri-
do Liberty Link, da Bayer Cropscien-
se, resistente ao herbicida glufosinato
de aménio, e o hibrido Yeldgard
MONS810, da Monsanto, toleran-
te a insetos, podem ser semea-
doslegalmente em lavouras bra-
sileiras. A estimativaédeque se-
mentes de ambos estejam dis-
poniveis ao produtor na safra
2008/2009. Nada distante, vis-
to a guerra que se estendeu por
anos para serem liberados. O
Liberty Link, por exemplo, foi li-
berado para o produtor americano
ainda em 1995. Portanto, foram 13
anos de esperal O Brasil cultiva a ter-
ceira maior &rea de milho no mundo,
mas é 0 13° pais a permitir o plantio do
cereal GM.

O que significa a liberacdo dos mi-
Ihostransgénicosno Brasil?Em primeiro
lugar, como se mencionou, uma vitoria
da ciéncia, do bom senso, visto que os
maiores produtores mundiais de milho
ja desfrutam desta tecnologia ha muito
tempo. Em segundo lugar, reducdo de
custos de producgéo e preservacdo do
meio ambiente. Sim, preservacao, visto
gue ambos os milhos véo exigir menos
herbicidas e inseticidas para serem cul-

tivados. A natureza, é claro, agradece.
E o produtor também, visto que gastara
menos para gerar seu milho. Mais do
gueisso, suaprodutividade devera cres-
cer, uma vez que invasoras e insetos
ser8o mais eficientemente enfrentados.
Enquanto isso, os produtores aguardam
a liberacdo de mais dois milhos, tam-
bém resistentes a insetos e a um herbi-
cida, que estéo seguindo hoje os mes-
mos tramites dos recém-liberados. E a
préxima era sera a de milhos resisten-

Metade das lavouras
americanas sdo transgénicas.
Praticamente 100% da soja
americana é modificada
e 70% do milho

tes a estiagem.

A aprovacdo do Liberty Link e do
Yeldgard MONB810 é apenas mais um
capitulo vitorioso na guerra contra a
burocracia e o ideologismo. O Brasil é,
entre os grandes produtores agricolas,
0 pais que mais tem enfrentado resis-
téncias internas para adotar a tecnolo-
giadatransgenia. Mesmo assim, a agri-
cultura brasileira lidera a expansdo de
area dos transgénicos. Com a adicdo de
3,5 milhdes de hectares em 2007, foi
guem mais avangou no ano, inclusive a
frente de EUA, China e india. O Brasil

ja é o terceiro maior produtor mundial
de produtos transgénicos, com 15 mi-
IhBes de hectares. Os americanos lide-
ram com 57,7 milhGes (metade do que
o0 mundo gera), eaArgentinaplantal9,1
milhdes de hectares. O carro-chefe no
Brasil € a soja, com 96,7% do total. O
restante, 500 mil hectares, é algodéo.
Os numeros globais sdo do Servico In-
ternacional paraAquisi¢do deAplicactes
emAgrobiotecnologia(ISAAA, nasigla
em inglés). Metade das lavouras ameri-
canas sdo transgénicas. Praticamente
100% da soja americana € modificada
e 70% do milho.

Apesar de algumas oposi ¢des,
sobretudo na Europa, a producéo
de alimentos modificados segue
uma trilha de ascendéncia irre-
freavel. Conforme levantamen-
todo ISAAA, mundialmente, em
2007, a érea de transgénicos
cresceu 12,3 milhdes de hecta-
res, incremento de 12% em rela-
¢80 a0 ano anterior. Suacomerciali-
zacdo iniciou 12 anos atras, e hoje 23
paises adotam algum tipo de culturage-
neticamente modificada. E a pesquisa
anda de vento em popa: estima-se que 3
mil pesguisadores se debrucem diaria-
mente sobre a tecnologia. Apenas a
Monsato, que lidera o desenvolvimen-
to, trabalha hoje com uma supersemen-
te de milho que congrega oito diferen-
tes caracteristicas e que devera chegar
ao mercado em dois anos. Espera-se,
entdo, que a semente aporte nas lavou-
ras brasileiras num prazo bem inferior
a0 que esta ocorrendo com a Yeldgard
ealiberty Link. O produtor e a nature-

za agradecem. i
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SAFRAO

Todas as previsoes e perspectivas indicam
que a seqgunda safra de milho serd a
maior de todos os tempos. O preco do
cereal nas alturas é um estimulo ao
produtor. A safrinha representa um terco
da producdo do cereal

Luis Silva

Inacio Vanzzo,
produtor de Toledo/PR:
boa partede
sua safrinha de milho
vaivirar silagem



ahorado plantio dasegundasa-

frade milho, os produtores bra-

sileiros do cereal vivem um
“problema’ que colegas de outros
paises gostariam de ter. Podem se-
mear a vontade porque ha uma de-
manda internacional crescente e o
principal concorrente, os Estados
Unidos, ndo tem condic¢des de aten-
der as necessidades mundiais. Por
isso, as perspectivas para o cultivo
da safrinha de milho deste ano sao
animadoras. O forte aumento da de-
manda de milho para a producéo de
etanol nos Estados Unidos abriu es-
paco para as exportacoes brasileiras,
gue somaram volume recorde de 11
milhdes de toneladas no ano passa-
do, enxugando o mercado interno e
pressionando as cotagdes do cereal.
Somente o bom preco da soja nao
permite um crescimento maior.

O superintendente do Instituto
Mato-Grossense de Economia Agri-
cola (Imea) da Federacdo daAgricul-
tura e Pecuaria do Mato Grosso (Fa-
mato), Seneri Paludo, observa que,
no comeco de 2007, foi projetado um
volume de exportagbes da ordem de
3 milhdes de toneladas (volume pa-
recido com o do ano anterior). Mas
o Brasil encerrou o ano com um total
de 11 milh&es de toneladas enviadas
para fora de suas fronteiras. Em re-
ceita, segundo dados do Ministério da
Industria e Comércio Exterior, os re-
sultados também foram bastante ani-
madores: US$ 1,72 bilh&o até novem-
bro, contra US$ 421 milh&es no mes-
mo periodo do exercicio anterior.
Para 2008, a expectativa do especia-
lista é de negdcios externos envol ven-

EITO DE

\

do 8,5 milhdes de toneladas: “Isso é
totalmente possivel, mas vai ainda
depender do tamanho da safrinha”,
pondera Paludo.

Em funcao deste cenario, esta
todo mundo de olho no plantio que ja
comegou, especialmente em Estados
como o0 Mato Grosso e 0 Parana. Em
anos anteriores, os produtores que
colhiam a safra de verdo n&o exibiam
muito interesse em voltar a semear,
tanto que o volume da safrinha de
milho poucas vezes ultrapassou 10%
de toda a a@rea ou producado do milho
no ano. Agora, ja chega a um terco.
O quinto levantamento da safra 2007/
08 realizado pela Companhia Nacio-
nal de Abastecimento (Conab) e anun-
ciado em fevereiro estima que a pro-
ducao brasileira de milho chegara a
53,386 milhdes de toneladas, compu-
tadas a primeira safra (38,033 mi-
Ihdes de toneladas) e a safrinha
(15,353 milhdes de toneladas).

Sera uma producao 4,3% superi-
or adasafra 2006/07, sinalizando um
ganho de produtividade de 2,3% e
expansao da érea de plantio da ordem
de 2%. Nesse mesmo |evantamento,
a Conab projeta um consumo interno
de milho na safra 2007/08 da ordem
de 44 milhdes de toneladas, assim
como exportacdes de 9,5 milhdes de
toneladas. O estoque final devera ser
de 7,1 milhdes de toneladas contra
6,6 milhdes de toneladas na safra
2006/07.

“Realidade rentavel” — As
15,353 milhdes de toneladas previs-
tas para a safrinha representam um
acréscimo de 3,9% na comparacao
com a producdo do ano passado

(14,773 milhdes de toneladas). Mais
do que isso: significam 28,65% do
total da producéo prevista para o mi-
Iho neste ano. Para o analista da con-
sultoria Safras & Mercado Paulo
Molinari, o milho esta em alta no
mercado brasileiro e mundial, e a sa-
frinha cresce de importancia no Bra-
sil h4 algum tempo, independente-
mente do momento econémico do
grao. “A safrinha esta trazendo ao
produtor uma real opcao de lavoura
de inverno, com liquidez e precos
mai s equilibrados em relagéo aos cus-
tos. A tecnologia empregada e osren-
dimentos melhoraram”, explica. Na
sua avaliagdo, o clima tem ajudado
nos Ultimos anos com redugéo dos
riscos de perdas. “Desta forma, a
safrinhatornou-se umarealidade ren-
tavel na maioria dos Estados produ-
tores e a exportacdo esta dando soli-
dez”, garante Molinari.

O Brasil produz 53 milhdes de to-
neladas e consome 43 milhdes, se-
gundo Molinari. Para o analista, o
consumo interno esta crescendo de
forma natural, mas a grande chave
desta expansao esta no ritmo de ex-
portacdes. “Sem ela, mesmo com
expansao da demanda interna, teria-
mos sobras elevadas no mercado in-
terno e isto agiria como fator negati-
Vo paraprecos e plantio”, avalia. Nes-
te ponto, Molinari diz que €é preciso
entender que o Brasil esta inserido
dentro do quadro resumido de expor-
tadores mundiais, ou seja, Estados
Unidos e Argentina.

Mas ele faz uma adverténcia: o
crescimento da demanda para etanol
nos EUA estabelece uma constante
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taxa de risco de desabastecimento
mundial. Ou seja, isso ocorrera caso
0s americanos, em qualquer momen-
to, ndo disponham de 55 milhdes ou
60 milhdes de toneladas para expor-
tacdo a cada ano. “Perdas de produ-
¢80 ou elevacgdo acentuada da deman-
dainternados Estados Unidos podem
comprometer o volume disponivel
para exportac@o e assim exigir de
Argentina e Brasil um maior esforgo
em oferta para atender o mercado
mundial”, explica, lembrando que é
neste contexto que a exportacéo bra-
sileira esté inserida. Ou, entdo, no
espelho dos problemas de of erta pos-
siveis nos EUA daqui para frente.

Entretanto, Molinari aponta que,
com a atual situacgéo do petréleo e da
demanda global mundial, é dificil
acreditar que o processo de esmaga-
mento de milho para etanol nos EUA
ira se acomodar nos préximos cinco
anos. Ele ndo tem duvida de que a
disputa por area para o plantio em
terras norte-americanas entre milho
e soja continuara sendo a grande val -
vula propulsora dos pregos mundiais
nestas duas commodities.

Para o presidente da Associacéo
Brasileira dos Produtores de Milho
(Abramilho), Odacir Klein, a deman-
dainternacional pelo milho brasileiro
deve continuar firme em 2008, pres-
sionada especialmente pelos paises
europeus no primeiro semestre. Ele
recorda que, em dezembro, a Comis-
séo Européia, com o objetivo de con-
trolar a inflagdo, decidiu cortar as

Paludo, da Famato:
“0 acelerado consumo
mundial de proteinas
vegetais e também
animais vem afetando a
demanda pelo milho”

tarifas de importacéo de alguns gréos,
incluindo o milho, cujaisencéo deve-
ra permanecer até julho. “Assim, é
bastante previsivel que os europeus
aproveitem o primeiro semestre para
realizar suas compras de milho bra-
sileiro de 2008", acredita Klein, re-
cordando que, no ano passado, as
importaces européias do grdo, mo-
tivadas pela quebra de safra local,
superaram 6,2 milhdes de toneladas,
mais de 60% das exportacOes brasi-
leiras do produto, e se concentraram
no segundo semestre.

Estoques — Dados da Abramilho
indicam umasignificativareducgdo de

A safrinha, cujo plantio
ocorre de fevereiro a
marco, devera ocupar

3,7 milhées de hectares

em lavouras paranaenses,
mato-grossensese
sul-mato-grossenses

Divulgacéo

estoques do cereal para 0 abasteci-
mento interno, principalmente no
Nordeste, no Parana e em Santa Ca-
tarina. Em razdo disso, segundo
Klein, as empresas consumidoras do
cereal certamente ficardo mais cau-
telosas na formacéo de seus estoques
em 2008. Entretanto, diante de agios
de até US$ 100 por tonelada, como
aconteceu nas exportacdes para a
Europa no final de 2007, os produto-
res brasileiros terdo bons motivos
para continuar privilegiando as expor-
tacoes.

Paludo, da Famato, diz que a mu-
dancada matriz energéticanorte-ame-
ricana vem fazendo com que o mer-
cado mundial de milho passe por uma
intrinseca transformacao, mas ele ndo
considera que essa seja a Unica mu-
danca que vem ocorrendo no merca-
do internacional do cereal. “O acele-
rado consumo mundial de proteinas
vegetais e também animais vem afe-
tando a demanda pelo gréo”, explica
Efeito China — A China, segun-
do maior produtor do
cereal (145 milhdes de
toneladas), vem aos
poucos deixando de
ser um tradicional ex-
portador para se tornar
importador, fato seme-
Ihante ocorrido com o
mercado da soja na

-



NA TERRA DA
SAFRINHA,
OTIMISMO TOTAL

Coamo Agroindustrial Cooperativa

devera receber emseussilosa maior
safrinha de todos os tempos. Emfevereiro,
a previsao do departamento técnico da
cooperativa era de que 490 mil hecta-
res seriam semeados até 10 de marco,
uma extensdo de 10 mil hectaresa mais
gue em 2007. E bem superior aos 250
mil hectares dedicados ao milho de pri-
meira safra. “ Agora virou tradicdo. E
vem crescendo num ritmo muito gran-
de’, revela o agrénomo Nei Leocadio
Cescognetto, gerente de assisténcia téc-
nica da Coamo. Em 1992, a safrinha dos
cooperados ndo passava de 13 mil hec-
tares e em 2004 foi de 255 mil hectares.
Segundo Cescognetto, a safrinha, que é
colhida na regido entre junho e agosto,
€ uma alternativa de “ quase inverno” e
concorre com o trigo em rentabilidade.

Conforme o agrénomo, para o pro-
dutor o milho de segunda safra temtrés
finalidades: promove a rotacéo de cul-
turaseageracdo derenda, alémda cul-
tura enfrentar baixo risco climatico. E
foi pela segunda razdo, a rentabilida-
de, que o associado Henrique Gunzel
(foto), de Toledo/PR, pensava, ho més
passado, emplantar 290 hectares—mais
gue o dobro dos 120 do ano passado.
“E por causa do prego. E porque o tri-
go nao esta bom”, justificava. Em fe-
Vereiro o prego estava em R$ 20,50 a
saca, enquanto um ano antes oscilava
entre R$ 14 e R$ 16. “ Nao lembro ou-
tra vez em que o preco esteve tdo bom”
confidencia Gunzel. A Unica preocupa-
¢do dele era plantar até 10 de marco,
seguindo zoneamento climatico.

A safrinha igualmente € muito im-
portante para o produtor Valdecir Inacio
Vanzzo, também de Toledo. Porém, por
outra razio. A maior parte da colheita
ndo se destina aos silos da Coamo. A
producao de 80% dos 36 hectaresé con-
vertida em silagem de gré&os para a sua

granja de suinos de ciclo completo com
100 matrizes. “ Eu preciso deste milho.
E o consumo dos animais’, explica.
Vanzzo planta milho sobre milho da sa-
fra para a safrinha sem nenhum preju-
izo para a produtividade, mas no ver&o
amesma area é ocupada pela soja. “ Te-
nho que fazer este milho virar carne” ,
justifica Vanzzo.

Leandro Mittmann
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EQOQUEOILA
NINA RESERVA
AS LAVOURAS?

fendmeno La Nifia, que atua des-

de abril e maio do ano passado e
atualmente se encontra na sua fase
madura, deve se prolongar menos até
a primavera de 2008. Para o meteoro-
logista Paul o Etchichury (foto), da So-
mar Meteorologia, as Ultimas previsdes
climaticas indicam que, por enquan-
to, ndo ha indicativo de enfraqueci-
mento. “ Para as lavouras do Parana
e do Mato Grosso do Sul, a continui-
dade da condicdo do La Nifia durante
0 primeiro semestre de 2008 significa
0 aumento do risco em relacdo as bai-
xas temperaturas e as geadas’ , expli-
ca. Mesmo sem previsdo de frio extre-
mo e continuo, ele acredita no aumen-

L

década passada. “Hoje, estima-se que
a China passe nos préximos anos a
importar 100 milhdes de toneladas,
contra uma exportacdo média que na
Ultima década girou em torno de 7,5
milhdes de toneladas”, revela o diri-
gente do Imea.

Na sua avaliacdo, além de mudar
o perfil de exportador para importa-
dor, o pais da muralha fica em uma
situacdo no minimo delicada, pois
quaisquer perdas devido a problemas
climaticos poderdo causar um des-
compasso entre oferta e demanda,
similar ao ocorrido na Europa no ano
passado. “Enquanto o consumo eu-

to dorisco de alguns episodiosisolados
de frio extremo e com condigdes para
formacdo de geadas j& a partir da se-
gunda gquinzena de maio.

Neste ano, a data do plantio ganha
ainda maior importancia. O risco da
lavoura aumenta ou diminui em fun-
¢ao da data do plantio, cuja recomen-
dacédo técnica para o Parana e Mato
Grosso do Sul estabelece o limite entre
10 e 15 de marco. “ Lavouras planta-
dasdepoisdesseperiodo sdo dealtoris-
co”, avisa Etchichury. O meteorologis-
tadizqueorisco paraalavourade 2008
aumenta um pouco em relacdo a lavou-
ra de 2007. Ele lembra que, no ano pas-
sado, aconteceram episddios de geadas
no oeste do Parana e no sul de Mato
Grosso do Qul no final de maio e no ini-
cio de junho que afetaram as regides de
baixadas. Em funcdo das geadas, mui-
tasregides e propriedades tiveram redu-
¢ao de 10% a 20% na produgéo.

g e A i ;

ropeu em 2007 subiu de 61 milhdes
para 61,6 milhdes de toneladas em
relacdo ao ano anterior, sua produ-
¢ao caiu drasticamente devido a pre-
juizos climaticos”, diz o superinten-
dente do instituto. Paraele, o fato fez
com 0 que 0 continente aumentasse
suas importacées em 3 milhdes de
toneladas. Detalhe: ha dez anos, era
nula a quantidade importada.

Mato Grosso na frente — Quem
esta aproveitando esta situacao € exa-
tamente o Estado de Paludo. O Mato
Grosso disputa com o Parana a con-
dicdo de maior produtor de milho do
Pais. Segundo os ultimos dados da

A Somar calcula que o risco esta
associado a diminuicdo das chuvasem
abril e maio no Mato Grosso, em Goi-
as e em Minas Gerais. A presenca do
La Nifia antecipa o término das chu-
vas no decorrer de abril. Nas lavouras
da safrinha de milho do Sudeste e do
Centro-Oeste, Etchichury considera que
0 atraso no plantio da safra de ver&o
vai implicar também o atraso do plan-
tio do milho da segunda safra, o que
contribui para aumentar ainda mais o
risco de faltar chuva na fasefinal. “ O
recomendavel € que alavoura entre na
sua fase critica (floracdo e granacao)
no Maximo até a primeira quinzena de
abril”, avisa. Um fato joga a favor e
pode compensar a falta de chuva: em
anosde La Nifia, a temperatura é mais
amena, principalmente a noite, favo-
recendo o desenvolvimento do milho.
Também diminui a evapotranspiracao
durante o dia, segundo Etchichury.

: . .
Conab paraasafrinha, aéreade plan-
tio devera crescer 3,6%, passando de
1,421 milh&o de hectares na safra
passada para 1,455 milhdo de hecta-
res na que sera plantada em marco.
Com aprodutividade evoluindo 7,5%,
a producéo chegara a 5,586 milhdes
de toneladas. Este volume representa
um crescimento de 10,1% em com-
paracdo com 0 ano agricola anterior.
Com isso, 0 Mato Grosso assume a
lideranca na producédo da safrinha,
com o Parand em segundo, com
5,075 milhdes de toneladas.

Para o Grupo Mazutti, do muni-
cipio de Campos de Jilio, no extre-
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LOGISTICA: A
ESTRUTURA E DO
PASSADO

nquanto os produtores déo de-
monstracéo de assimilacao as
novastecnol ogias para aumentaremos
rendimentos, a logistica continua sen-
do 0 “ calcanhar de Aquiles’ da agri-
cultura nacional. Paulo Molinari, da
Safras & Mercado, lembra que os Ul-
timos grandesinvestimentos eminfra-
estrutura no Pais foram realizados no
inicio desta década. “ Apesar do au-
mento das safras, a logistica interna
continua a mesma de 2000. Esta sim-
plesmente paralisada e sem qual quer
perspectiva de investimento efetivo
para a melhoria das condi¢6es de
transporte” , lamenta, lembrando que
0s Unicos investimentos sdo privados
eemarmazenagem propria. Comisso,
estradas, ferrovias e portos estao com
amesma estrutura da década de 1990.
Oresultado ja é conhecido: a cada
ano, a safra brasileira sobe mais com
elevacao dos custos de logistica e a
dificuldade de escoamento da safra,
0 que repercute em nivel de rentabili-
dade do produtor. ” Desta forma, o
milho da Argentina continua sendo
acessivel ao mercado do Nordeste bra-
sileiro, em funcdo da logistica juras-
sica utilizada no Norte e Nordeste do
Pais’, afirma. Seneri Paludo, da Fa-
mato, cita o caso especifico do milho.
Lembra que, em agosto de 2007, a
tonelada era vendida em Lucasdo Rio
Verde/MT a R$ 160, enquanto o custo
de transporte do cereal chegou a ul-
trapassar R$ 300 por tonelada para
ser transportado para a Zona da Mata
nordestina. “ Isso é inaceitdvel emum
paisquequer setornar umgrande com-
petidor internacional” , lamenta.

TRANSGENICOS:
O FUTURO ENFIM CHEGA

A aprovacdo do plantio comercial das primeiras variedades transgénicas de
sementes de milho no Brasil vai aumentar a competitividade do gr&o brasileiro
no mercado, asseguram os especialistas. No dia 12 de fevereiro, 0 Consalho Nacio-
nal de Biosseguranca autorizou cultivares produzidas pel as multinacionais Monsanto
e Bayer, sacramentando um parecer favoravel da Comissdo Técnica Nacional de
Biosseguranca (CTNBIio). Na avaliacdo de Leonardo Sologuren, da Céleres
Consultoria, a decisdo sera fundamental para que o Brasil aumente a producdo
comercial.

Segundo o especialista, a Argentina sentiu os efeitos do milho geneticamente
modificado na safra 1996/1997, quando a produtividade média foi elevada de 4,5
mil quilos por hectare para 8 mil quilos por hectare. Para Odacir Klein, a medida
vai incrementar a produgdo nacional e alavancar os negdcios externos. “ Sempre
defendi o uso das tecnol ogias existentes, em busca da expansio da produtividade e,
em conseguiéncia, da ampliagdo da producdo. Nao podiamos ficar dependendo
apenas do surgimento de novas fronteiras agricolas’ , argumenta. No inicio do ano
passado, a Associacdo Brasileira dos Produtores de Sementes (Abrasem) apresentou
um estudo demonstrando beneficios. A conclusdo foi de que, se apenas 50%
da atual area plantada de milho passassem a ser de variedades transgénicas, o
Brasi| teria um ganho econdmico de US$ 192 milhdes. Dessetotal, US$ 31 milhdes
seriam decor rentes do menor volume de defensivos a ser utilizado nessas lavouras,

deixando de contaminar o meio ambiente e a salide dos agricultores.

mo norte do Mato Grosso, a opgdo
pela safrinha de milho é definitiva.
Segundo o diretor da empresa, Mar-
lon Costa, o cereal ndo é semeado no
verdo, destinando-se as lavouras ape-
nas para a soja. A opc¢do, adotada ha
cinco anos, se justifica pelos custos
reduzidos e pela boa produtividade do
plantio nesta época do ano. “Aqui
chove muito em janeiro, fevereiro e
marco, e o tempo fica seco em junho
e julho, na épocada colheita. E o cli-
maideal”, diz Costa.

A familia comegou a semear mi-
Iho em 5 mil hectares no dia 15 de
fevereiro e espera colher 4,8 mil qui-
los por hectare, média excelente que
fara com que o grupo aumente ainda
mais o plantio nos proximos anos. “ O
custo é baixo, garantindo uma renta-
bilidade similar a da soja’, assegura
0 produtor. Na propriedade, lindeira
com o municipio de Sapezal, a soja é
plantada em 27 mil hectares. Por ter
uma area grande, afamilia ndo migra
totalmente para a safrinha de milho,
algo que o0s pequenos, com cerca de
mil hectares, ja estéo fazendo.

Com propriedades espalhadas pe-
los municipios de Nova Mutum, Lu-

cas do Rio Verde, Tapurah e Sinop, o
produtor Leandro Mussi comegou a
plantar a safrinha de milho no dia 12
de fevereiro. Vai espalhar as semen-
tes do cereal em 50% da area que foi
ocupada pela soja no verdo (ele ndo
revela o volume). Outros 30% fica-
réo com o algoddo. A sua tética € a
mesma de outros colegas de Mato
Grosso: ndo planta milho no verao,
carregando todas as baterias no atual
plantio. “A regido é baixa e chove
muito na hora de uma possivel co-
Iheita de verdo”, explica.

Mussi ndo teme os efeitos do La
Nifia, pois tem garantias de especia-
listas de que havera chuva abundan-
te em abril, época em que a cultura
estard no periodo da floracéo. Na
colheita, em junho e julho, a predo-
minancia é do clima seco. Por isso,
prevé um rendimento médio de 4,5
mil quilos por hectare. No ano pas-
sado, com aincidéncia do El Nifio, a
média foi menor: 3,6 mil quilos por
hectare.

Nas lavouras de Mussi, a rentabi-
lidade do milho jaempatacom a soja.
Em 2005 e 2006, épocas de preco
baixo para a oleaginosa, o cereal ren-
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O que vem ai na safrinha 2008

Area (em milhdes de hectares)

Estado 2007 2008 Percentual (%) *
MT 1,421 1,455 3,6 T
MS 0,740 0,759 2,7 ke
PR 1,454 0,6

Produtividade (quilos/hectare)

Estado 2007
MT 3.570
MS 3.230
PR 3.470

Producao (toneladas)

2008 Percentual (%)
3.838 7,5

3.136 -2,9
3.470 -

Estado 2007

MT 5,074
MS 2,390
PR 5,047

Fonte: Conab — 5° levantamento/fev. 2008

deu mais. Agora, chega junto. O pro-
dutor calculaque o custo para o plan-
tio de um hectare de milho chegara a
US$ 450. Nas primeiras lavouras,
onde espera alcancar uma média de 6
mil quilos por hectare (100 sacas), 0
rendimento bruto atingira US$ 800,
considerando o preco de US$ 8 por
unidade. Retirando o custo, tem um
ganho liquido de US$ 350. J& nas ul-
timas lavouras colhidas, com rendi-
mento de 3,6 mil quilos (60 sacas),
tem um pequeno ganho. “A safrinha
de milho veio paraficar e é excelente
alternativa para o produtor”, garante
0 produtor mato-grossense.

O superintendente do Imeadiz que
amelhora datecnologia para o milho
de segunda safra no Centro-Oeste,
especialmente no Mato Grosso, tem
feito com que o risco de adversida-
des climéticas tenha caido conside-
ravelmente no Estado. Além disso, Pa-
ludo diz que a ten-
déncia de plantio
precoce da primeira
safrade sojatemfei-
to com que a segun-
da safra de milho
seja plantada mais
cedo. “Isso diminui

consideravelmente o cereal

2008 Percentual (%)
5,586 10,1
2,383 -0,3
5,075 0,6

risco de estiagem no terco final do
desenvolvimento dalavoura, o que se
traduz em maior produtividade”, fri-
sa o dirigente.

Na area de atuacdo da Coopavel
Cooperativa Agroindustrial, com 17
municipios paranaenses e 3 mil pro-
dutores, cerca de 40% do milho é
plantado nasafrinha. Para o presiden-
te da cooperativa, Dilvo Grolli, o
plantio nesta época do ano sempre
representou uma fatia pequena na
producdo do cereal, mas os produto-
res se deram conta de algumas van-
tagens.

Uma delas é o fato de Cascavel e
as cidades vizinhas localizarem-se a

No ano passado
11 milhdes de toneladas
foram exportadas,
enxugando o mercado
interno e pressionando
as cotacoesdo

800 metros ao nivel do mar, favore-
cendo a safrinha. “Também ha uma
otimizagdo com a soja. O produtor
tem plantado sementes precoces, ga-
rantindo a colheita em menos dias, o
gue garante a semeadura da safrinha
do milho mais cedo”, explica. Outra
vantagem é a maior rentabilidade em
relacdo ao trigo (40% em relagdo ao
investimento). “ O pessoal estaanima-
do com o mercado mundial e vai
apostar. No minimo, a érea crescera
10%", assegura Grolli.

Embrapa Milho e Sorgo
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Recorde no Parand — Maior
produtor de milho do Brasil, o Para-
na esta registrando recorde na area
plantada com a segunda safra do ce-

real. De acordo com calculos do De-
partamento de Economia Rural (De-
ral), a érea destinada ao plantio da
safrinha deve somar 1,6 milhdo de

hectares, 0 que representa um cres-
cimento de 11% em comparagdo com
adreacultivadano ano anterior (1,44
milh&o de hectares). =

3. Escolha inteligente: Turbo
Teelet’

Encomire exatamente o que vood prece pdra bodas as
sisds operagtes de pulverizagio em nossa exbensa linha
i hicos Furba Teeje.

« Turbo Teelet: o padedo para uma cobertur
usiforme, minimo eptupiments ¢ longa vida Gtil

Turbo Twindet®: dols ordficios idéntices de 110
e pulvenzacke plana garaniem uma eucelente
CORETTURE & Uma penetmcan precsa

Turbao Teelet Indugdo; Gotas grandes @
chiesas de 2 resultam em um dgimo equilibein emrtre
o conirede da deriva e 2 uniformidade numa grande

variedade de pressan de pulverizacia |
lura Teelet

'|Illhu r'H:-JI:" Turko I-.'||'1Irl
i [ 1R

EW www.teejet.com

Teedet Soasih Rmerica « dpamida lode Paele Ablay, n® JET « CEP: 06711-250 = G, S Pamso « Bl < 11 265170849

1. Escolha as pontas de

pulverizacao com cuidado e faga

manutengao constante

+ Maximize a eficdcia, combmando o fipo de ponta com
aaplicagan & as condigées

« Endenda & necessidade do tamanho de gota ¢ a
caberiur par evitar 3 derivd

« Werifigue o5 padrdes de pulverizacan e as vazdes .
reqularments

= Reestuza o Boon quimice trocando as pontas usasdas ¢fou

danificadas .

Tres dicas
para
melhorara

lucratividade

2. Escolha a precisdo e ndo o

preco

« [ desempenho cansistente ¢ preciso ao lango da
haema e criticn

« M haiva performance da pulverizacan pode resultas
em pulverizagies cams g, conseqguentements, na
perda da lacratividade




DIA-DE-CAMPO COAMO

UNIVERSIDADE

20° Encontro de Cooperados da Fazenda Experimental Coamo retne
milhares de associados que aprendem as mais recentes
técnicas e tecnologia de cultivo

melhor. Este éo principio queleva

milhares de produtores associados
da Coamo Agroindustrial Cooperativa,
sediados em trés Estados, a se desloca-
rem todos 0s anos ao municipio-sede
dainstitui¢do, Campo Mourdo/PR, para
participar durante um diainteiro do es-
perado “Encontro de Cooperados da
Fazenda Experimental Coamo”. O even-
to, realizado em fevereiro pela 202 vez,
€ a preciosa oportunidade para o corpo
técnico da cooperativa expor aos pro-
dutores as mais recentes técnicas e tec-
nologias pesguisadas etestadasem mais

s empre é possivel fazer ainda

— § -
| = ,..'-_. ‘ # -

_‘! =
Leandro Mariani Mittmann
Texto e fotos

de 150 hectares de lavouras experimen-
tais. Apesar desses produtores compo-
rem uma elite que alcanga algumas das
maiores produtividades da agricultura
brasileira, eles entendem que ainda tém
muito aevoluir. “Quem vem agui sai ha
frente dos outros, com certeza’, defi-
niao diretor-presidente daCoamo, Arol-
do Galassini, aos produtores na abertu-
ra de cada dia do evento.

Por isso, enquanto os agrbnomos da
cooperativa detalham pacientemente as
orientacdes nas dez estacbes distribui-
das pelafazenda, onde abordam de ma-
nejo de solo, de pragas e doencas a agri-

cultura de precisdo e integragdo lavou-
ra-pecudria, entre outros temas, 0s pro-
dutores anotam tudo e alguns até gra-
vam em video. E ndo param de pergun-
tar. “Quando for olhar o milho, ndo olhe
S0 aespiga. Vejaasanidade dasfolhas’,
adverte um técnico. “Por que aquela
espigaestacom doenca?’, questionaum
produtor ao observar a espiga (sem pa-
Iha) com os graos claramente avaria-
dos. Assim se da o dia-de-campo da
Coamo, que reiine de 3 mil a4 mil as-
sociados paranaenses, catarinenses e
sul-matogrossenses durante uma sema-
na, em grupos didrios de 500 a 600.
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Os participantes sdo escolhidos a
dedo, visto que o nimero de associa-
dos da Coamo sdo mais de 20 mil, time
responsavel por 3,3% da producdo na
cional degraosefibras. Os“éeeitos’ para
participar sdo apontados pelos técnicos
dos entrepostos da cooperativa pela ca-
pacidade que terdo em disseminar de-
pois os ensinamentos, explica o agré-
nomo Joaquim Mariano Costa, chefe da
Fazenda Experimental. Segundo Costa,
na fazenda sdo desenvolvidos cerca de
170 pesqguisas, algumas iniciadas um
ano antes ou mesmo duas décadas atrés.
“N&o tem fim. A pesguisa € dindmica.
Vimos juntando resultados historicos’,
esclarece como sdo feitos os trabahos
com rotacdo de culturas, controle de
mol éstias edaerosdo do sol emuitomais
técnicas e tecnologias.

Na prética, absolutamente 100% do
gue os 190 agronomos da cooperativa
repassam aos associados passam antes
pelo crivo rigoroso da equipe técnicada
fazenda, que trabalha em parceria com
unidades da Embrapa, com o Instituto
Agrondmico do Parand (lapar), a Coo-

detec, universidades e empresas de in-
sumos. Técnicos do mais alto grau de
conhecimento destas instituicles inte-
ragem por meio de “apoio logistico e
cientifico”, aponta Costa. Asmuiitas cul-
tivares lancadas durante o ano, assim
como os defensivos e fertilizantes que
chegam ao mercado, de forma alguma
sd0 utilizadas na lavoura do associado
antes do “ok” da equipe de pesguisa da
Fazenda Experimental. S0 cercade 75
profissionais da Coamo aliados a mais
de uma centena procedente de institui-
¢oes. “E um montante alto, mas com
custo-beneficio altamente vantajoso”,
assegura Costa. Com excegdo do café,
todas as principais culturas séo traba-
Ihadas, incluindo-se espécies como tri-
ticaleearroz de sequeiro. “ A tecnologia
€ muito bem aceita por-

“Eles precisam estar sempre atualizado,
reciclados e treinados’, explica Costa.
Afinal, € imensa a responsabilidade de
orientar quase 20 mil produtores expe-
rimentados, conhecedores das ativida
des agricolas, que colhem a cada safra
um volume que se aproxima de 4 mi-
IhGes de toneladas. m

que é praticavel”, desta
ca Costa.

Outra das razfes da
Fazenda Experimental é
treinar e aprimorar ostéc-
nicos distribuidos pelas
unidades da cooperativa.

Segundo Costa, tudo o
gue chega ao associado
da Coamo passa antes
por testes na Fazenda
Experimental

Agilize a comunicacao em sua empresa

Use os radiocomunicadores da ADR3

\Vendas, Locagao e Assisténcia Tecnica

* Radios ICOM
= Radios Bowmar
« Radios Oregon

Portateis, Mdveis, Repetidoras e Acessdrios

Ligue: (11) 3645-0021

vendas@adr3.com.br

i

ICOM ~ @mmw Orecon

napmasees Drauil

AD

i ihlessrrid




ANUNCIO



ANUNCIO



ENDIVIDAMENTO

ADIMPLENTE

SIM,
BENEFICIARIO

MAS NAO

Produtor que alongou suas dividas ndo tem
conseguido novo financiamento para aquisicGo de mdquinas.
Segundo a Anfavea, das 5.849 mdquinas fabricadas em janeiro,
apenas 2.870 foram vendidas

os Ultimos anos, observou-se um

movimento que esta se tornan-

do comum e que tem impedido
a ascensdo de produtores que buscam
modernizar sua producdo por meio da
compra de maquinas e equipamentos
agricolas. Diante damaior crise de ren-
tabilidade do setor rural nas safras 2003/
2004 e 2005/2006, o produtor contraiu
dividas e procura as institui¢oes finan-
ceiras que operam com crédito rural
pararenegociar parcel asvencidas e ndo
liquidadas de débitos anteriores e ga-
nhar condic¢bes de normalidade. O ob-
jetivo é fazer novos investimentos em
suas propriedades, obtendo novos fi-
nanciamentos para a aquisicao de tra-
tores, colheitadeiras e outros utensili-
0S que se incorporam ao patrimodnio do
fazendeiro.

O Governo, enquanto ndo apresenta
uma proposta de reestruturacdo do pas-
sivo rural, que se estima estar em R$
131 bilhdes, tem concedido facilidades
menores, mediante as resolucbes do

Luciano Carvalho
Assessor técnico da Confederacéo da
Agricultura e Pecuéria do Brasil (CNA)

Divulgacéo

|
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Conselho Monetério Nacional (CMN).
No que diz respeito ainvestimentos, de
2007 para cd, este 6rgdo, composto
pelas principais autoridades da equipe
econdmica, prorrogou por diversas ve-
Zes 0 prazo para gue 0s mutuarios que
contrairam débitos oriundos de crédito
rural procurassem os credores para re-
gularizar asituagdo. O Ultimo prazo ex-
pirou no dia 15 de fevereiro, para pres-
tacOes que venceram em 2007 e ndo
foram pagas com recursos do Banco
Naciona de Desenvolvimento Econbmi-
co e Socia (BNDES). Um dos progra-
mas beneficiados foi 0 Moderfrota, que
consiste justamente no empréstimo de
recursos para maquinas e equipamen-
tos.

Para a renegociacdo, foram conce-
didos trés tipos de descontos. Para ope-
racdes contratadas até 30 de junho de
2006, com taxa de juros superior a
8,75%, o rebate € de 10%. Houve ainda
0 abatimento de 5% para quem pagou
15% e prorrogou 80% paraum ano apos
o fim do contrato; e de 15% para quem
amortizou 15% e rolou 70% das parce-
las, também para um ano apds o venci-
mento da Ultima prestacdo. Supde-se,
neste caso, que quem fizesse isso esta-
ria em condigdes de normalidade e po-
deria tomar novos empréstimos para

Segundo Carvalho, sea
pessoa tem capacidade de
pagamento, mesmo que
tenharecebido bonus,
deve ter acesso arecursos
deinvestimentos

modernizar a produc&o. Entretanto, no
ato da solicitacdo dos recursos, o pro-
dutor esbarra na negativa dos bancos
em conceder 0 empréstimo, mesmo ten-
do rolado parte do déhito.

Diante deste cenério, caberia aqui a
seguinte indagagdo: se 0 mutudrio que
procurou regularizar sua situacéo esta
adimplente, por que os bancos ndo de-
ferem o pedido de empréstimo? Mes-
mo que ele tenhainiciativa de ir pesso-
almente ao banco para renegociacdo e
prove capacidade de pagamento apos
uma nova negociacéo de seu débito, o
banco ndo defere seu pedido. Segundo
0s bancos, a condi¢do de adimpléncia
nao € requisito para a contracdo de no-
VOS empréstimos.

Limite reduzido — O empecilho
principal ndo é asituacdo de adimplén-
cia ou inadimpléncia, mas o limite de
crédito do produtor, que fica reduzido.
Ha uma orientaco das instituicoes fi-
nanceiras. Quem alongou e recebeu
bbnus ndo podera receber outro finan-
ciamento até que se liquide a operagéo.
O entendimento dos bancos se traduz
da seguinte maneira, independentemen-
te da situagédo do produtor: se recebeu
b6nus é porque ndo tem capacidade de
pagamento; se ndo tem capacidade de
pagamento, ndo pode pegar outro em-
préstimo. A questdo € de limite e de
politica das instituicBes de ndo conce-
der empréstimos a quem renegociou.

Haaindamaisum fator limitante na
guestdo da repactuacéo, que sao 0s hi-
veis de classificacdo de risco (resolu-
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¢do 2.682 do Banco Central). Ao con-
ceder o crédito, o banco precisa fazer
uma provisao do valor a ser concedi-
do, ou sgja, reservar a quantia do em-
préstimo no caso de inadimpléncia ou
renegociacdo. Os niveis variam de A
(risco minimo) a H (risco méximo de
inadimpléncia). Os percentuais de pro-
visdo véo de 0,5% a 100%. Uma vez
repactuada a divida, torna-se dificil a
tomada de novos empréstimos, pois
mesmo que 0 mutudrio esteja em dia
com o pagamento, ele é jogado para o
nivel H. Em setembro do ano passado,
0 CMN flexibilizou as regras, podendo
0 mutuério ser enquadrado em um ni-
vel derisco menor, mediante analise da
situagcéo de guem renegociou ou pror-
rogou. Contudo, é pouco perto do que
0 setor postula

O que se quer buscar para o setor
rural? Primeiramente € demover asins-
tituicdes financeiras de considerar
como inadmissivel o financiamento
para quem alongou. Se a pessoa tem
capacidade de pagamento, mesmo que
tenha recebido bbnus, deve ter acesso
a recursos de investimentos. Esté se
buscando um entendimento junto aos
bancos. E a industria de méaquinas de-
veria trabalhar junto com os produto-
res nesta questdo, pois estes sdo seus
principais clientes, podendo inclusive
assumir parte do 6nus ao segmento
primério. Se eles ndo dispdem de re-
cursos para investir, as maquinas fi-
cam paradas no paétio, pois os forne-
cedores néo terdo para quem vender.
E este quadro ja esta se refletindo. Se-
gundo dados da Associagdo Nacional
dos Fabricantes de Veiculos Automo-
tores (Anfavea), foram produzidas
5.849 méguinas agricolas em janeiro,
mas apenas 2.870 foram vendidas.

Vamos a um exemplo claro do que
esta acontecendo. O produtor deve
R$ 100 mil, quer uma colheitadeira de
R$ 500 mil e tem um patriménio de
R$ 10 milhdes. Apesar do patrimdnio
superior as pendéncias, ele esta amar-
rado a uma prestacdo do trator de R$
100 mil. N&o é pelo fato deeleter alon-
gado o bbnus que o pedido deve ser
renegado. Mas hoje ha uma penaliza-
¢do0, um limbo. O bbnus e a renegocia-
¢do tém de ser encarados como uma
possibilidade de ascensdo do produtor
e eles devem ser beneficiérios de no-
VOS recursos. i
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QUEM GUARDA IRRIGA

. e TR

Ainda sdo timidas as iniciativas para armazenar e assim
usufruir melhor da dgua que jorra do principal “sistema” de irrigacéo
que serve a agricultura: a dgua que cai das nuvens.

Falta investimento e conhecimento

uem vive da agricultura depen-

de diretamente dos fatores cli-
méticos. Temperaturaseevadasou

muito baixas e fata ou excesso de chuva,
granizo, ventos fortes, por exemplo, po-
dem determinar 0 sucesso ou o fracasso
da colheita. N&o ha como interferir nestes
aspectos, mas é possivel, sm, tirar pro-
veito de dguns deles em favor dalavoura
E o caso da agua da chuva, que pode ser
armazenadaparauso posterior, em momern-
tosem que o indice pluviométrico deixa, e
muito, adesgar. O semi-&idobrasleirosar-
ve de exemplo paratodo o Paise reline o
maior volume de projetos bem-sucedidos.
E delaque vem alicio de como usar a
chuva no campo para outras regiGes do
Pais que, de tempos em tempos, sofrem
muito com aestiagem —caso do Rio Gran-
de do Sul, que acumulou prejuizos nas s
fras 2004 e 2005. O semi-arido abrigadois
milhdes defamilias de pequenos agriculto-
res, o equivaente a gproximadamente 10

Cris Andrade

milhdes de pessoas que sobrevivem dater-
ra. “ Estamos falando de 50% da agricultu-
rafamiliar do Brasil”, destaca o agronomo
e representante da Assessoriae Servigos a
Projetos em Agricultura Alternativa (AS-
PTA), Luciano Marcal.

As s0lucles estéo ao adcance de todos
osagricultores— peguenos, médiose gran-
des - egpresentam grandepotencid nomeio
rurd e urbano. “ S8o tecnologias Smples,
fécels de congtruir, mas que demandam
custos que, por vezes, pequencs agricul-
tores descapitaizados ndo suportam”, la-
menta a pesguisadora da Embrapa Semi-
Avrido, Luizade Brito. Por isso, explica, ha
a necessidade de poaliticas piblicas ou li-
nhas de crédito dos bancos de fomento
paraincrementar aadocao destas medidas,
principalmente no que diz respeito a agri-
culturafamiliar.

Umadas dternativas é a construcéo de
cisternas, que captam a &gua dos telhados
das resdéncias. As chuvas que caem so-
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bre eles sGo candizadas para dentro das
cisternas e ficam armazenadas para suprir,
basicamente, as necessidades das familias
para beber e cozinhar.
Somenteesterecursojarepresentauma
mudancasignificativanavidadas familias
e interfere, inclusive, na agricultura. Em
média, cada cisterna armazena 16 mil li-
trosde &gualevando-se em contaumacasa
de 40 metros quadrados. “Isso significa
abastecimento paraumafamiliadeaécin-
CO pessoas durante seis a oito meses’, res-
sdtaMarca, que também coordenaaArti-
culagBo Semi-Arido Brasileiro (ASA Bra-
sil), uma organizagdo ndo-governamenta
(ONG,) voltada para o desenvolvimento da
regido e que congrega mais de 700 organi-
zagbes. Segundo ele, quando se fala em
Semi-Arido, iss0 pode representar de duas
atrés horas por diaa mais de dedicacéo a
agricultura, tempo que seriadestinado aca-
minhadas em busca de agua nas proximi-
dades. Outra dternativa de captacéo € a
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IRRIGACAO

ara armazenar agua da chuva, o

importante, explica o presidente
da Associacao Brasileira de Capta-
¢&o e Mangjo de Agua de Chuva (AB-
CMAC), Johann Gnadlinger, € levar
em consideracdo as caracteriticas|o-
cais, como clima, solo e relevo. E as-
sm, por meio de pesquisas e estudos de
cada regido, que foi possivel aperfeico-
ar aformadecongtruir ascisternascom
custosmaisbaixos, imprimindo seguran-
ca hidrica e usando fontes e formas eco-
logicamente corretas. “ E importante
ressaltar que a 4gua da chuva é uma
agua considerada de baixo risco de
contaminacao, e que o ideal seria que
cada familia tivesse 0 seu sistema pro-
prio. Isso evita desperdicios e o con-
trole de qualidade pode ser efetuado
com baixissimo custo” , orienta o con-
sultor de Captac&io e Manejo da Agua
de Chuva e filiado & ABCMAC, Sr-
gio Sady Musskopf.

Na lavoura, afirma ele, é possivel
armazenar agua da chuva por meio
de peguenos ou médios agudes que
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irdo reter as aguas que antes simples-
mente passavam pelas propriedades, na
maioria das vezes retirando os sol os fér-
teis e os levando para os rios, nascentes
e até para as estradas, causando pre ui-
Zos econdmicos e ecoldgicos. Este tipo
de acude, de preferéncia, deve ser cons-
truido nas partes altas da propriedade,
oportunizando sua utilizagéo futura para
irrigacao sema utilizacdo de energia, ou
sgja, pela declividade.

Outra alternativa € o chamado “ depo-
sito protegido” , que € um buraco cavado
no solo, também na parte alta da proprie-
dade, porém revestido por uma lona plas-
tica de 200 micras que deve ser totalmente
coberta comterra para que o efeito do sol
nao a danifique. Este tipo de agude pode
ser feito sema utilizagdo de lona platica,
cuja finalidade € a de evitar a erosdo. “ A
agua da chuva sera armazenada nesta es-
pécie de buraco com a finalidade também
deinfiltrar no subsolo. Com o passar dos
anos, ir4 aparecer em forma de limpidas
vertentes nas partes mais baixas da pro-
priedade’ , descreve Musskopf.

':!|."r_l' 3

ATE BURACO NO SOLO PODE SER UTIL

Em setratando de armazenar agua
em agudes com lonas, o consultor ex-
plica que é importante que o buraco
sgja escavado no formato deuma gran-
debacia, com paredes emdeclives sua-
Ves para que a terra gue sera colocada
sobre a lona néo escorra para o fundo
do acude. Sepossivel, sobre as bordas
do buraco devera ser plantada grama,
queiraauxiliar namanutencgo. “ Eim-
portante que sgja colocado uma prote-
¢ao ao redor do agude para evitar que
animais ou criancas possamcair” , ad-
verte Musskopf.

Os cudtos irdo variar conforme o
tipo de equipamento ou Sstema a ser
adotado. “ No caso da construcdo de
um agude como o descrito, incluindo a
lona plastica, horas de méquinas e ho-
mens, ja construimos a um custo de
pouco mais de R$ 500, cuja quantida-
de de &gua armazenada seria suficien-
te para atender umpomar de meio hec-
tare, durante umperiodo de estiagen’
relata o especialista.

barragem subterrénea, cuja construcéo é
curiosa: sua parede é feita para dentro da
terra. Desta forma, barra as &guas de chu-
va que s infiltram e escorrem por dentro
do s0lo e se acumulam, formando umaes-
pécie de vazante atificid. “Desta forma,
0s agricultores terdo um solo Umido por
longo periodo gpds a época de chuva no
semi-&rido nordestino, que costuma durar
apenasquatro meses, dedezembro aabril”,
assinda Luiza. Enterrada, a &gua sofre
muito lentamente os efeitos da evaporacdo
e fica disponivel por mais tempo para 0s
cultivos de plantas anuais, como milho e
feijdo, forrageiras e até fruteiras, a exem-

plo de manga, acerola e goiaba. Egte tipo

de barragem reduz de forma considerave
0s riscos de perdas dos plantios que, em
gerd, sdo bastante eevados na regido por
causa da irregularidade das chuvas.
Armazenagem in Stu — H4 andaa
armazenagem in Situ, que consiste na mo-
dificacéo da superficie do terreno, com o
recurso de tragdo mecanica ou animd, de
modo a formar um plano inclinado entre
dois sulcos sucessivos, chamado de ca
malhdes. Os sulcos funcionam como &rea
de captacdo e sdo congtruidos obedecen-
do as curvas de nive do terreno fechadas
no seu final. “Dessa forma, a chuva que

ca ficaacumulada ao longo do sulco e se
infiltraem maior quantidadena&reado solo
onde se encontram as raizes das plantas, e
0 terreno se mantém Umido por mais tem-
po”’, diz a pesquisadora.

Este sisema gjuda a evitar os proble-
meas do sstema tradiciona de cultivo dos
agricultores do semi-arido, que é a semee-
dura em covas, com o auxilio de uma en-
xada. Esta forma de plantio que, em apa
réncia, € pouco agressivaao ambiente, ndo
prepara o solo, que é predominantemente
raso e com baixa capacidade de retencdo
de &gua. “Portanto, as chuvas que caem
escorrem sobre a sua superficie eisto con-
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tribui para que o terreno sofra processos
de erosio e degradacdo, o que compro-
mete a capacidade produtivado solo”, ad-
verte Luiza, da Embrapa.

A &guada chuvatambém pode ser ar-
mazenada em barragens, acudes, barrei-
ros, cacimbas, caixios, tanques em pe-
dra, além das fontes subterréneas como
0S pogos rasos e profundos. Os custos
estdo associados a véarios fatores, princi-
palmente relacionados & escolha da tec-
nologiaaser implantada e adisponibilida
de de recursos financeiros, materiais e
humanos na propriedade, entre outros. Os
custos de uma cisterna, por exemplo, ain-
dadependem do tipo de material aser uti-
lizado, da capacidade de armazenamento
de &gua, do moddlo da cisterna, etc. Uma
cisterna de placas pré-moldadas, com ca
pacidade para 16 mil litros de &gua, custa
em média de R$ 1.500.

A biodiver sidade como aliada— O
uso da biodiversidade também pode gu-
dar na captacéo de agua da chuva. A pal-
ma forrageira, por exemplo, € uma ater-
nativa interessante para o rebanho. “Os
animais que se adimentam da palma ne-
cessitam bem menos de agua’, explica
Marcal. O mesmo se da com reagéo a0
umbuzeiro, cita Johann Gnadlinger, pre-
sidente da Associacdo Brasileirade Cap-
tacB0 e Manejo de Aguade Chuva (ABC-
MAC). As batatas da planta, que pesam
cerca de 2,5 mil quilos, sfo capazes de
armazenar dois mil litros de égua da chu-
va. O resultado é uma planta com poten-
cid fantastico para as familias da regiéo,
gue produzem até 300 quilos de frutas,
usadas para fabricagdo de sucos, doces e
geléias. “Agora, 0 umbu esta sendo usa

Cigernaadaptadaparaaroca: Com
a adgua de uma cisterna de 16 mil litros
(outra que ndo a de consumo domesti-
co) é possivel irrigar peguenas areas
como um quintal produtivo de 10 me-
tros quadradosde hortalicas, regar mu-
das ou ter agua para galinhas e abe-
Ihas. :

Cacimba: E umpoco raso, capazde
fornecer &gua para uso humano, ani-
mal e agricola.

Barragem subterrénea: Aprovei-
ta as &guas das enxurradas e de pe-
guenosriachosdisponiveisnaregido.
No tempo de seca, aquela area inun-
dada mantém a umidade e pode ser
plantada com todo tipo de fruteiras,
verduras e culturas anuais, além de
fornecer agua por meio de um poco
escavado.

Caixio (barreirotrincheira): Desen-
volvido para armazenar 4gua para o0s
animais e para irrigacio de salvacao,
complementando asnecessdadesdecul-
tivos anuais.

do até mesmo na merenda escolar e ex-
portado paraa Europa, além de ser vendi-
do nos supermercados do Nordeste’, sa
lientaGnadlinger. m
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Pequenos agricultores do semi-
arido nordestino se beneficiam
muito de sistemas que
armazenam a agua da chuva

Embrapé Semi -Arido

Pequenoacude: Pode-seplantar nas
margens, na vazante, ou abaixo do agu-
de comirrigacdo de salvagdo.

Caldeiréo (tanquedepedra): Euma
caverna natural, escavada em lajedos
(as vezes aumentada nos periodos de
Seca), e representa excelente reservato-
rio paraarmezenar aguadaschuvaspara
uso humano, animal e agricola.

Mandala: E umatecnologiada per-
macultura adaptada para o semi-arido,
racionalizando e otimizando o uso da
agua de um pequeno reservatorio coni-
Cco para irrigacdo por gotgamento de
hortifruticulturas em torno, consorcia-
dasentres e comcriatérios de peixese
aves.

Barramento de &gua de estradas. A
experiéncia conssteem captar e canali-
zar a agua da chuva que escorre pela
lateral de estradas por meio de mani-
Ihas, e armazena-la, depois de proces-
s0s de decantacdo, numa cisterna sub-
terr@nea, servindo parairrigaciodesal-
vacao.

Fonte: ABCMAC

Programe seu plantio
com muito mais
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Producdo Integrada da Soja, o PISoja, vai ajudar a definir normas de
producdo e serd o passaporte do grdo para o mercado externo

Cris Andrade

externo deverdo adotar, no prazo de quatro anos, as nor-

mas especificas para atender as exigéncias dos clientes
mais exigentes. Este é o prazo previsto para que o Programa

Integrado de Soja (PISoja) apresente os resultados que vao

embasar as novas regras. O projeto piloto esta em pleno

andamento no Parand, umainiciativa de duas unidades da

Embrapa (Soja e Transferéncia de Tecnologia) em par-

ceria com o Ministério da Agricultura, Emater/PR e
as cooperativas Coopavel, Copacol e C.Vale.

O primeiro passo € realizar 0 manejo integrado

dalavoura. Nos campos onde 0 experimento esta a

pleno, os agricultores precisam acompanhar de

perto o desenvolvimento das plantas. E preciso

adotar boas praticas agricolas, o que envolve o

manejo do solo, de plantas daninhas e pragas e

manejo integrado de doengas, ja que o objetivo

principal é utilizar o minimo possivel de insumos
no campo. “Queremos que o produtor s6 aplique
agroquimicos em casos de real necessidade”, des-
taca o pesquisador da Embrapa SojaMarcelo Alva
res.

Isso ndo significa descartar totalmente o uso dos
produtos, mas sim a utilizagdo de forma racional, o
gue resulta em menor risco de contaminagdo ao ho-
mem e ao ambiente. Uma boa observagdo pode gju-

dar a garantir que sb sgja feito no momento correto.
“Se 0 microclima estiver favoravel para a dissemina-
¢do de ferrugem na regido, por exemplo, € preciso fa-
zer uma aplicacdo preventiva’, orienta Alvares, que estaq
otimista com o desenrolar do projeto.

Todo este trabalho devera valer a pena. A idéia é que, ao
obter um gréo mais limpo, o sojicultor receba mais na hora de
comercializar por agregar valor a producéo. Além de quem plan-
ta, ganha também o meio ambiente. “Os consumidores deman-
dam produtos que sgjam produzidos dentro de sistemas de pro- »

o s produtores de soja que querem conquistar 0 mercado

Vanildo Cardoso




A GRANJA | 39



MERCADO

Divulgagéo

ducéo economicamente viaveis, ambi-
entalmente corretos e socialmente jus-
tos. Todaacadeia produtiva precisaestar
estruturada para atender a estas exigén-
cias’, defende a pesguisadora Divania
Lima, daEmbrapaTransferénciade Tec-
nologia. Assim, geragdes futuras pode-
réo cultivar nas mesmas terras sem pro-
blemas.

Selo paramarcar aorigem dopro-
duto — O PI Soja segue 0s mesmos cri-
térios usados na Europa nos anos 70.
No Brasil, ainiciativa surgiu em 1997,
especificamente com a maga, que pas-
sou a ser produzida com base em nor-
mas voltadas para aumentar as expor-
tacOes. Agora, é a vez da soja ter sua
verso especifica. “Assim como o gado
rastreado passou a valer mais, chegou
avez da soja’, diz Alvares. Depois de
criadas as normas, cujo prazo previsto
€ 2010, aidéia é criar um selo que vai
identificar o produto —umademandado
Ministério da Agricultura. Tudo sera
feito com acertificago do Inmetro, res-
ponsavel por auditar 0 processo nas em-
presas, dentro da meta de atender a de-
manda do mercado internacional.

Para que isto se dé da melhor forma
possivel, algumas orientacles ja come-
¢cam a ser dadas. Como a expectativa é

RESULTADOS DE NOVE CAMPOS-PILOTO NO PARANA
(SAFRA 2006/07)

e A produtividade média (3.622 kg/ha) na Producéo Integrada foi
superior a média do Estado (2.995 kg/ha);

e O numero médio de aplicacdes de herbicidas ficou em 2,4, infe-
rior as 2,7 aplicacbes feitas em lavouras;

e Em relagdo a utilizac@o de fungicidas, o nimero médio foi de 1,4
aplicacéo, inferior, portanto, as 2 aplicagbes levantadas pela Embra-

pa no mesmo periodo;

e A média de aplicacdes de inseticida foi de 2,44, menor do que a

média de 3,56 aplicages.

de que vérios produtores adotem a téc-
nica com a conclusdo do projeto piloto,
aEmbrapa orientaas cooperativas e uni-
dades armazenadoras a destinarem si-
los especificos para separacdo deste
material. “Vai valer a penabater o pano
para ver o niumero de lagartas e as me-
didas que podem ser adotadas’, enfati-
Za 0 pesquisador.

A Coopavel CooperativaAgroindus-
trial, que conta com dois dos nove cam-
ppos experimentai s, assegura que 0s pro-
dutores seréo recompensados pelo es-
forgo. O manegjo feito com critériosmais

LT

Fonte: Embrapa Soja

rigorosos faz com que a entidade apos-
teno amadurecimento do projeto em lar-
ga escala. “E um trabalho muito bem-
feito. O agricultor quelevaalavoura‘na
ponta dos dedos' tera mais valor agre-
gado na colheita’, destaca o gerente in-
dustrial de Sementes da Coopavel, La-
ércio Boschini.

O engenheiro agronomo da Coopa-
vel Rodrigo Luiz de Souza acompanha
de perto os resultados. No minimo uma
VEZ por semana 0s campos sdo Visita
dos. “Podemos notar que reduziu bas-
tante o consumo de inseticidas nas la
vouras que integram o
PISoja’, relata. Segundo
ele, osinimigos naturais
das pragas e doencas
tendem a ter uma acéo
mais eficaz na producdo
' integrada. O monitora-
mento feito até agora
também permitiu apurar
outros resultados. “As
g andlises ja demonstram
gue estamos no rumo
certo para atender o que
o mercado exige”, come-
mora Souza. Pontos para
0 produtor, que também
precisa se capacitar para
estar apto ao agronegé-
cio do século XXI. =

"Assim como o gado
rastreado passou avaler
mais, chegouavezda
soja’diz Marcelo Alvares,
da Embrapa Soja
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TODAS AS

A 209 edicdo do Show
Rural Coopavel, em
Cascavel/PR, refletiu 0 s
momento de otimismo
e de boas expectativas h
que vive a agricultura
brasileira. O evento
atraiu 180 mil
visitantes

N Rl Thd

ais de 180 mil visitantes, so-
bretudo produtores das mais
diversas atividades, procura-
ram um mesmo endereco durante uma
semana, entre o final de janeiro einicio

de fevereiro, para saber o que de mais

moderno a agropecudria brasileira dis-
pde para prosperar: 0 Show Rural Coo-
pavel, feira agricola internacional pro-
movida pela Coopavel Cooperativa
Agroindustrial em Cascavel/PR. E ndo
foram apenas produtores brasileiros,

mas também delegagdes de outros pai-
ses. A 20% edicdo do megaevento que
COmMegou como um despretensioso dia-
de-campo reproduziu o0 momento de
entusiasmo por gue passa 0 agronego-
cio, visto ademanda aquecida por com-

SUBSOLADOR DE 3° GERAGAO

Realiza & descompactacdo pantdica de salos
de Planfio Direto, sem revalimento da palhada
de coberiura e sem misiura enire as camadas
da sodo, Protege 8s curnvas de nivais, ciando
uma zona de alta infiliragio da agua
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modities e as suas cotagles internacio-
nais em alta.

“Realmente coroamos com éxito esta
207 edicdo”, avaiou o diretor-presiden-
te daCoopavel, Dilvo Grolli, que desta-
cou a importancia da difusdo de tecno-
logias que tem proporcionado melhori-
as constantes nas propriedades rurais.
“A previsdoinicial eradeum publicoem
torno de 140 mil pessoas, mas foi su-
perada, apesar da chuva de segunda-
feira. Ou sgja, a chuva ndo atrapalhou
porgue as pessoas acabaram vindo nos
demais dias da semana’, destacou. O
sucesso do evento foi atribuido ao bom
momento do setor e também ao foco
do Show Rural Coopavel, a difusdo de
conhecimentos. “N&o fugimos aos ob-
jetivos de ser um centro de difuséo de
tecnologia’, considerou Grolli.

Participaram da feira 320 exposito-
res dos mais diversos ramos da ativida-
de agricola. Também ocorreram mais
de 4,7 mil parcelas experimentais e
demonstrativas em 72 hectares de area.
Ja os produtores foram atraidos por
novidades em maquinarios, implemen-
tos e técnicas de producgdo inovadas
pelos pesquisadores. Afinal, o evento
reiine a “nata’ do que de melhor esta
sendo desenvolvido no Pais, de novas
cultivares, marcas de insumos e maqui-
nas. O Show Rural Coopavel tem como
principal objetivo a difusdo de tecnolo-
gias voltadas ao aumento de produtivi-
dade de pequenas, médias e grandes
propriedades rurais.

Em duas décadas de feira a produ-

Imprensa Coopavel

projecdes dos expe-

Fe

tividade das principais atividades dare-
gido — soja, milho, feijdo e leite — evo-
[uiu em mais de 100% em relacdo amé-
dia regional: a soja, que rendia cerca
de 1.800 quilos por hectare, saltou para
3.400 quilos, e essa média ja esta sen-
do projetada para4.600 quilos por hec-
tare, segundo dados do evento. Ja a
produtividade do milho, que era de
3.800 quilos por hectare, chega hoje a
9.000 quilos, mas com potencia para
chegar a 12.000 quilos, de acordo com

Dinamicas:alémde
lancamentos, empresas
fl mostraram na praticao
| que as maquinas podem
fazer nalavoura

rimentos apresenta-
dos na feira.

Cultivares a
mostra— A compe-
ticdo de hibridos e
variedades das em-
presas expositoras foi instituida ainda
em 1990. Segundo Rogério Rizzardi, que
coordena o Show Rura Coopavel des-
de a sua ingtituicdo, o objetivo € mos-
trar ao produtor as culturas de soja e
milho ainda na espiga, durante o even-
to, para o produtor ter a chance de ver
a performance de cada planta. Depois,
a equipe da cooperativa colhe cautelo-
samente as variedades e hibridos, afim
demostrar aprodutividade de cadauma.
Os peguenos talhdes de milho e sojasédo
expostos no “pétio” dos estandes das
empresas para a observagdo atenta e
criteriosa dos produtores.

Quando comecou, a intencdo da
competicéo de variedades de soja e hi-
bridos de milho era apenas de fornecer
dados para a &rea técnica da cooperati-
Va, que por sua vez as repassava para
0s cooperados. Hoje os objetivos sdo
bem mais amplos. “Visamos a manter
atualizado o potencial em produtividade
e qualidade de cada material, com res-
peito também aresisténcia as doengase
pragas’, avaliou Rizzardi. Durante a
exposi¢ao o produtor pode comparar as
antigas com as novas sementes e avali-
ar o quefoi agregado em cadauma. 1sso
permite também o langcamento das no-
vas variedades e hibridos com caracte-
risticas melhores. “ A divulgacdo desses
resultados permite aos produtores es-
colher, comprar e plantar com mais se-

r_"l"

Grolli:“Nao fugimos
aos objetivos de ser
i um centro de difusio
de tecnologia”
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A INFORMATICA CADA VEZ MAIS IMPORTANTE

Embrapa Informatica Agropecu-

aria apresentou aos produtores
gue visitaram seu estande no Show
Rural Coopavel alguns de seus ser-
Vicos que se mostram muito praticos
para a atividade agricola, seja do
ponto de vista técnico ou econdmico.
Quatro podem ser destacados: Agri-
tempo, Diagnose Virtual, Sstema e-
Sspaf e Sstema e-Ssplam.

Agritempo — O www.agritempo.
gov.br é umsistema de monitoramento
gue permite 0 acesso, pela internet,
as informacgbes meteorolbgicas e
agrometeorol égicas de diversos mu-
nicipios e Estados brasileiros. Além
dos dados meteorol gicos, o sistema
gera diariamente mais de 800 mapas
referentes a estiagem, evapotranspi-
racdo, dias com chuva para todo o
Brasil, entre outros.

Diagnose Virtual — O site http://
diagnose.cnptia.erbrapabr € dirigido a
area de sanidade animal e vegetal e pos-
sihilita o diagnéstico remoto de doencas.
Esta disponivel um sistema especialista
para diagnostico de doencas de milho,
que permite diagnogticar, pela internet,
doencasde sua plantacdo demilho. Tam-
bém permite que os usudrios entrem em
contato com os fitopatologistas da Em-
brapa, por meio de correio eetrénico,
chat, lista de discussao, entre outros.

guranca’, justificou.

Experimentos e maquinas a dis-
posicdo — Mas ndo sdo apenas as va-
riedades que ficam expostas. Diferen-
tes técnicas e tecnologias, tanto de em-
presas como deinstituicdes, tambémfo-
ram apresentadas aos visitantes. Em
cada um desses experimentos, exem-
plos praticos e demonstracfes de tec-
nologias corretas comparadas as incor-
retas. Assim, foi possivel ao produtor
analisar onde esta errando e aprender a
acertar na proxima safra. As novidades
foram apresentadas por profissionais da
agricultura, pesquisadores de institui-
¢bes como Embrapa, lapar, Emater,
Coodetec, além de profissionais das
empresas de insumos.

No setor de maguinas foram apre-
sentadas todas as mais quentes novi-
dades em colheitadeiras, tratores, se-

Sistema e-Sispaf — O Sistema
de Informacéo e Promocgéo de Pro-
dutos e Servicos da Agricultura Fa-
miliar (www.cpamn.embrapa.br/sis-
paf) é um projeto desenvolvido em
parceria coma Embrapa Meio-Nor-
te (Teresina/Pl) que visa a organi-
zar a demanda e a oferta de produ-
tos e servicos gerados pelos agri-
cultores familiares do Estado do
Piaui. O objetivo é apresentar a
Seus usuarios uma vitrine de pro-
dutos da agricultura familiar em
gue seja possivel oferecer e pesqui-
sar a oferta e procedéncia de vari-
0S produtos.

Sistema e-Sisplam — O objeti-
vo do Sistema de Suporte ao Pla-
nejamento e Levantamento Agrico-
la Municipal € auxiliar o planeja-
mento e acompanhamento de ativi-
dades agricolas em cada municipio
brasileiro, sendo possivel a sua uti-
lizacdo em areas delimitadas fisio-
graficamente como Estado e bacias
hidrograficas. O sistema é utiliza-
do para identificar o perfil agrico-
la dos municipios, suas atividades
e tendéncias econémicas, a quali-
dade ambiental e as areas que ne-
cessitam de investimento, como
melhoria da malha viaria para o es-
coamento da producao local.

meadoras, pulverizadores, implemen-
tos de preparo de solo e para pasta-
gens, bem como a regulagem e o0 uso
correto de cada méquina ou implemen-
to. E o momento econémico da agri-
cultura foi propicio para as empresas
mostrarem seus langamentos, visto que
0 segmento de maguinas esta bastante
aguecido, alcancando picos de vendas
nos Ultimos anos.

Fruticultura — Naterrada sojae
do milho, nenhuma chance a culturas
aternativas, certo? Errado. A tradicéo
davitiviniculturaregional, levadanadé-
cada de 50 pela migrag&o italo-germéa-
nica do Rio Grande do Sul e Santa Ca-
tarina, foi atracdo folcldrica na vitrine
tecnoldgica da fruticultura apresenta-
da pelo Emater paranaense. E lembre-
se: foi pelo Show Rural Coopavel que,
desde 2000, os agricultores familiares

em excursdes municipais descobriram
esta atividade produtivacomo opcéo de
diversificac8o agricola no Oeste e Su-
doeste do Parana
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“O crescimento da producéo de fru-
tasnaregido é resultado do esforgo anu-
al em fazer da unidade didética exposi-
tivaum exemplo de como deve ser im-
plantada a fruticultura de forma pro-
fissional e com produtos de qualidade
na propriedade rural, obtidos confor-
me orientagcdo agrondmica, a mesma
gue monitora a presenca dos agricul-
toresfamiliares em suasvisitasno Cen-
tro Tecnol 6gico da Coopavel”, assegu-
rou o agrénomo Renato Jasper, coor-
denador-geral da participacdo da Ema-
ter no Show Rural. A fruticultura ga-
nhou forga pelareferénciahistéricados
colonos e principa mente pela recepti-

vidade do mercado comprador, seja de
frutos “‘in natura’ e os produtos trans-
formados pela agroindustrializagdo fa-
miliar. A informacéo é do agrbnomo
Odilson Peliser, implementador de fru-
ticultura das regides de Guarapuava,
Pato Branco, Francisco Beltrdo, Cas-
cavel e Toledo.

Cultivares da hora — Um even-
to do porte e da representatividade do
Show Rural Coopavel é bastante pro-
picio a apresentacdo de novas culti-
vares para a safra 2008/2009. Na Vi-
trine de Tecnologias da Embrapa, por
exemplo, houve demonstragdes de cul-
tivares, hibridos e tecnologias para

producéo de soja, girassol, milho, sor-
go, feijdo, amendoim, gergelim, ma-
mona, algod&o e gramineas. A Embra-
pa Soja fez demonstracdes de cultiva-
res de soja convencional e transgéni-
ca aptas para o Parana, Santa Catari-
na, Sao Paulo e Mato Grosso do Sul.
A maioriacom alto potencial de rendi-
mento e resisténcia as principais do-
encas da soja. Um dos seus destaques
foi aBRS 282, que é filhada Embrapa
48, uma das cultivares que mais fez
sucesso entre os produtores brasilei-
ros. A BRS 282 alia a alta capacidade
produtiva a resisténcia aos nematoi-
des de galha

TUDO COMECOU COMO UM DIA-DE-CAMPO

Show Rural Coopavel evoluiu jun-

to com as pesquisas. O evento co-
megou como um dia-de-campo para as-
sociados da cooperativa, mascresceu de
tal maneira que se transformou num dos
maiores eventos do Pais em diversifica-
¢ao detecnologiasagropecuérias. O dia-
de-campo tradicional tinha um ndmero
devisitanteslimitado, eosgruposde pro-
dutores eram divididos de acordo com
as cores dos bonés e transportados em
carretinhasdetrator atéas palestras, re-
alizadas ao ar livre, ao lado dos experi-
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mentos que abordavam especificamente
tecnologias para as culturas de verao.
Mas naguel e tempo os produtoresja
percebiam a importancia do conheci-
mento para a producdo agricola. O as-
sociado Helmuth Guilherme Bleil Jani-
or ndo faltou a nenhuma edicao da fei-
ra. Ele explica que o evento foi muito
bom desde o comego. “ Tanto € que foi
se repetindo até chegar na proporcéo a
gue chegou”, analisa. Segundo Bleil
Junior, a primeiraimpressio que setem
é de que o Show Rural Coopavel é re-

petitivo, mas se o produtor for com a
intencdo de aprender, sempre vera coi-
Sas novas ou até mesmo Coisas que pas-
saramdespercebidasno ano anterior. “ A
cada ano eu levo na bagagem uma no-
vidade. J& apliquei na minha proprie-
dade muitas coisas que aprendi” , reve-
la o agricultor, que trabalha com agri-
cultura, pecudria de corte e avicultura.
“ A silagem de pré-secados de culturas
deinverno foi uma dastécnicas que hoje
fazem diferenca na alimentacdo do
gado”, revela. &
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AUTOPROPELIDOS

MUITO MAIS EM
MENOS TEMPO

Os pulverizadores autopropelidos — também chamados de pulverizadores
automotrizes e autopropulsores — sGo mdquinas que tém tudo a ver com a
agricultura moderna, que exige agilidade nas operacées e volume no
trabalho total realizado durante um dia

Adriana Ferreira
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AUTOPROPELIDOS

Divulgacéo

Amendola, da AGCO:
autopropelidos é um

mercado que tem muito
para crescer

eduzir custos e aumentar a pro-
dutividade, estas sdo metas per-
seguidas por todo homem de ne-
gociosem qualquer area. No campo, atec-
nologiados pulverizadores autopropdidos
(ou automotrizes, ou mesmo autopropul-
sores) promete gudar o agricultor a obter
esses resultados. O fato de ndo depender
de um trator para ser tracionada e dispor
de inUmeros recursos faz subir a procura
por essas méguinas no Brasil e no mundo.
Segundo o professor da Unesp/Jaboti-
cabal/SP, Ulisses Antuniass, existem no
Brasi| doistiposde pulverizadoresautopro-

PARA QUEM QUER
PRECISAO NA
APLICACAO

” o inicio dos anos 2000 houve um
crescimento vertiginoso do mer-
cado para este tipo de equipamento,
sendo gque em 2004 foram comerciali-
zadas mais de 2.000 unidades no mer-
cadointerno. Coma crise da soja apos
2005 esta participacdo de mercado foi
drasticamente reduzida, masa deman-
da ja esta novamente aquecida na sa-
fra 2007/2008, notadamente em fun-
¢ao das melhores condicdes econdmi-
cas do setor agricola.

No inicio da safra agricola de
2004, o consultor técnico Manoel
Ibrain Lobo Janior realizou uma pes-
quisa sobre o potencial de mercado

Vaz daSilva,daJacto: hoje
o equipamento é
viabilizado para

propriedades menores,
ao redor de 400 a 500
hectares

pelidos: as méguinas projetadas original-
mente como pulverizadoresautopropelidos
e 0s pulverizadores tratorizados adaptados
aedtruturade um trator. No primeiro caso,
diz ele, podem ser encontradasversdescom
tracdo mecanica, hidrostética, 4x2 e 4x4.
A capacidade do resarvatdrio geramente
ultrapassa os 2000 litros de calda, com
barras maiores de 20 metros. “A velocida-
de operaciond € bem superior aos equipa
mentos tratorizados (pode chegar a30 kn/
h), pois estas méguinas possuem sstema

para uma fabricante de pulverizadores
autopropul sados, nas cidades de Prima-
vera do Leste e Campo Verde, no Mato
Grosso. Durante o levantamento de
mercado, foram entrevistados dezenas
de produtores de soja e algoddo, pro-
prietarios de pulverizadores rebocados
por trator, que na época demonstraram
grandeinteresseemtrocar seus pulveri-
zadorestratorizados por autopropelidos
nos préximos dois anos (portanto, até
2006). Mas com a queda dréastica nos
precos das commodities, possivel mente
essas trocas nao se concretizaram.

“ Para seter uma idéia do potencial
de mercado no Brasil e da capacidade
produtiva das companhias brasileiras,
a fabricante inglesa L. W. Househam
produziu, em 25 anos de existéncia,
2.500 pulverizadoresautopropulsores. A
maior fabricante brasileira colocou no
mercado em um Uinico ano (safra 2003/

de suspensdo nos rodados, o que torna a
operacdo mais seguraem fungéo damaior
egtabilidadedinémicado equipamenta”, co-
menta 0 especidista

Os pulverizadores adaptados a estru-
turade um trator 5o geramente de menor
porte (equivaentes a um pulverizador de
arrasto) e tém sua velocidade operaciond
limitada a velocidade do trator (em torno
de 10 knvh). “Esta menor vel ocidade tor-
naamaguinainstével nas maiores veloci-
dades. Estes autopropelidos podem ser
adquiridos ja montados ou podem ser en-
comendados ao fabricante, que recebe um
pulverizador e um trator do cliente efaz a
conversao”, explica o docente da Unesp-

2004), para serem comercializados em
uma Unica safra, cerca de 1.800 pul-
verizadores automotrizes” , ressalta
Lobo Jr.

Esse “ fendmeno” , segundo ele,
pode ser explicado facilmente, pois
somente 40% de toda a &rea destinada
a exploracdo agricola do Estado do
Mato Grosso foi explorada, restando
ainda aproximadamente 60% de ter-
ras agricultaveis como potencial de
mercado para asculturasextensivasda
soja e algoddo, o “ habitat natural”
desses equipamentos. “ Os produtores
gue compram esses avancados equipa-
mentos estdo preocupados primeira-
mente com a qualidade das aplicacdes
dos agroquimicos. Em seguida vem a
preocupacéo com a assisténcia técni-
ca (manutencao e pegas) e, sempre por
Ultimo, se preocupam com o preco dos
equipamentos’ , afirma.

48 | MARCO 2008
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Divulgagéo

A Jan entrou no mercado

de autopropelidos com

quatro langamentos no
Show Rural

Jaboticabdl.

Em gerd, as caracteridticas bésicas das
méguinas de grande porte produzidas ou
comercidizadas no Brasl ndo sGo muito
digtintas. Entretanto, alguns equipamentos
se diferenciam pelo maior ou menor con-
telido de sistemas detronicos de controle
e automacdo, a chamada " eletrénica em-
barcada’. Ha equipamentos, por exemplo,
com dedligamento automético das sessies
da barra de pulverizacéo, GPS para mape-
ar a &ea de aplicacdo, identificando onde
h& mais necessidade de defensivo, entre
Outros recursos.

A eficiéncia(ou rendimento) naopera:
¢80 dos pulverizadores, indice que deter-
mina o gproveitamento do tempo durante
a operacdo, depende de diversos fatores,
como o formato e tamanho dos talhGes,
dimensdes do equipamento (barra, tanque,
€fc.) e sstema de resbastecimento de cal-
da, entre outros. Quanto menor € o tempo
perdido em manobras e reabastecimento,
por exemplo, maior € a eficiéncia e, por-
tanto, maior serd a capacidade operacio-
nal, explica o professor Antuniass. “Em
relacdo a0 nUmero de hectares tratados por
hora trabahada, considerando condigtes
favoravel sparamanobrasereabastecimen-
to, os pulverizadores autopropeidos che-
gam adcancar mais de 40 halh, enquanto
0s equipamentos de arrasto podem produ-
zir aé 15 halh e os montados até 10 halh”,
diz.

As desvantagens do equipamento so
0s baixos rendimentos operacionais e as
dificuldades de estabilidade das barras em
terrenos adversos, normalmente observa:

dos nas areas de cana-de-aglicar no Esta
do de S&o Paulo, de acordo com Manod
Ibrain Lobo Junior, consultor em tecnolo-
gia de aplicacdo e auditor do Globa GAP
IFA — Indtituto Génesis. O consultor tam-
bém chama a atencéo para a importancia
da assisténciatécnica e 0 acompanhamen-
to no pds-vendadesses equipamentos. Pois
um pulverizador autopropelido com capa-
cidade para 3.000 — 4.000 litros, com bar-
ras de pulverizacdo com 27 a 30 metros, é
capaz de conseguir um rendimento opera:
ciond de cerca de 500 hectares em um
Unico diadetrabaho e, se esse equipamen-
to ndo egtiver corretamente cdibrado e re-
gulado, seréo muitos hectares aplicados de
maneira incorreta, com prejuizos astrond-
micos para os produtores.

E o expecidigtaderta: “Nao somente o
pulverizador autopropelido precisaser bem
projetado e avangado, mas também a tec-
nol ogiaem pontas de pulverizagdo precisa
ser formatada para que as condigles de
trabalho desse equipamento possibilitem a
eficécia nas gplicagbes de agroquimicos’.
Com excegéo da fruticultura e do café, a
maioria das culturas pode ser pulverizada
por essas maquinas. Os destagues sfo as
culturas anuais. Os grandes pulverizado-
res, no entanto, 8o mais indicados para
aress planas, com relevos suaves, normal-
mente encontradas no cerrado brasileiro.

AGCO — O gerente de vendas e mar-
keting paraAméricado Sul dadreade pul-
verizadores daAGCO, Eduardo Amendo-
la, chama a atenc¢do para o potencia da
cana-de-aclicar. Segundo o executivo, essa
culturaaindando aderiu de verdade ansaur-
topropulsados. “Por muitas caracterigticas
ainda preferem trabahar com tratores mo-
dificados, pulverizadores de arrasto, mas
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Oliveira, daJohn Deere: o
crescimento sera
impulsionado pela
necessidade dos clientes
em reduzir custos

€ um mercado que tem muito para cres-
cer”, airma. Com uma estratégia de cres-
cimento baseada na aquisicao de empresas
mais velhas, a AGCO trouxe suas mégui-
nas automotrizesparao Brasil somenteem
2003. Amendola conta que apesar das difi-
culdades na venda do produto importado,
as perspectivas para 2008 s2o boss. “Te-
maos um projeto para fabricar um pulveri-
zador no Brasil. O cliente muitasvezestem
restrigBes ao importado por medo de pos-
siveis dificuldades para repor pegas, entdo
0 agricultor prefere o produto loca, em-
bora a baixa do délar esteja favorecendo
0s negdcios nesse momento”, comenta.

John Deere — A John Deere, que co-
megou a comercidizar pulverizadores so-
mente em 2003, fabrica os equipamentos
em suafébricanos EUA e prevé a expan-
s80 do mercado. O gerente de Marketing
Estratégico América do Sul da empresa,
Jeferson Luiz de Oliveira, avdia que esse
segmento teve alguns anos ruins, oscila:
¢Oes, mas prevé crescimento impulsiona-
do pela necessidade dos clientes em redu-
zir cugtos. “Naépocade baixao pulveriza-
dor autopropelido da sustentabilidade para
o cliente e na dta, como hoje, com um
prego recorde nas commodities, aumentaa
sua lucratividade®, argumenta o executi-
VO.

Jacto — A sexagend&ria Jacto, dém de
atender a0 mercado interno, exporta seus
pulverizadores para mais de 80 paises. E,
embora 0 grupo hoje possua outras em-
presas que atuam em segmentos e merca
dos diferentes, os pulverizadores continu-
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A Macrojet, de olho no
mercado de pequenos e
médios produtores,
projeta crescimento de
50%

am sendo o seu principa negdcio. De acor-
do com o gerente de produto do grupo,
Max Sommerhauzer Vaz da Silva, no Bra-
S|, este ramo tem crescido basicamente
por dois motivos principais. O aumento de
area plantada, principalmente no cerrado,
posicionando o Brasil como um grande
player no mercado mundid de gréos. E o
aumento daintensdade de pragas e doen-
¢as nas culturas, dém do aparecimento de
outras que ndo exigtiam. “Neste sentido,
vae destacar 0 surgimento daferrugem da
soja, causadora de grande prejuizo se néo
controladaadequadamente’, dientaVaz da

Divulgacéo

Silva. De acordo com o gerente da Jacto,
este tipo de equipamento, que antes era
adotado apenas por grandes propriedades
(acimade 1500 hectares), hoje é viabiliza-
do para propriedades menores, ao redor
de 400 a 500 hectares.

Jan — A disputa por espago no seg-
mento de pulverizadores autopropelidos
deve mesmo se acirrar. Prova disso é a
entrada da Jan nesse mercado. HA 47 anos
fabricando graneleiras, subsoladores edis-
tribuidores, aindstriaresolveu apostar nes-
e nicho e acaba de langar quatro modelos
de pulverizadoresautopropul sados. A meta
€ vender uma média de cinco méguinas/
més a0 longo de 2008. *Nossas expecta-
tivas sBo muito boas e depois que lanca

FUSOCLEAN

NA GRANDE SAFRA
DE ALGODAO

FUSO CLEAN 2000 &
FUSD CLEAN Mova Farmula
530 a5 mais modemas
lﬁcﬂﬂlbglﬁﬁ em prodioto
limpador de fusa da
colheiladeiras de algodao.,

@

ran

Tecnologia para a Natureza
rigrani@rigran.com, br

Fuso Clean Mova Férmula
é composio de produlos
organg-minerais neutres, selivels
em agua, nao tendo as
desvaniagaens dos produlos
& base de delergenies,
garantindo a mais alta eficiéncia
nas mais severas condigies de uso,
A composicio utilizada no
Fuso Clean Nova Formula,
resulla no reconhacimanio pakos
maiores fabricanies de colheitadeiras
coma o malhar, o mais ehoenla a
0 mais econdmicn produto impador de
fusos, vantagans eslas ja comprovadas
por grandes planladores de algodao,

Alessandro Wojciechowski

Magno,da Montana:“As
perspectivas para os
negocios com
pulverizadores
automotrizes sao muito
promissoras”

mas 0s quatro model os na Show Rurd de
Cascavel, no més passado, em Cascavel/
PR, ficamos ainda mais convictos de que
acertamos na decisdo de investir nesse
ramo”, comemora Claudiomiro dos San-
tos, gerente comercid da empresa.
Macrojet — E o potencid de compra
desses proprietérios é reconhecido por to-
das as fabricantes do ramo. N&o por aca-
s0, companhias como a Macrojet estéo de
olho nesse publico, de pegueno e médio
porte. A empresa, que aém de autoprope-
lidos fabrica cabines para colheitadeiras e
tratores ha nove anas, passou por momen-
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AUTOPROPELIDOS

tos complicados, mas agora projeta um
crescimento de 50% em suas vendas para
2008, mantendo 0 mesmo patamar em
2009. “Egtamos iniciando um circulo vir-
tuoso na agricultura e acredito que os pré-
Ximos trés ou quatro anos serdo Gtimos’,
profetiza o diretor adminigtrativo da Ma
crojet, Deonilo Milani. O dirigente comen-
ta que as pessoas estdo se conscientizando
da necessidade de se implantar o pulveri-
zador automotriz. “ Elas perceberam que o
sSistemaantigo traz um prejuizo muito gran-
de alavoura. E o pequeno e o médio agri-
cultor est8o seinspirando nosmaiores, que
jatém essamaguina, e tentando adquirir o
seu autopropelido”’, arremataMilani.
Montana — Prestes a completar 12
anos devida, aMontanafoi fundada para
explorar o mercado de pul verizadoresaco-
plados e arrastados por trator. Em 1998,
comegou a desenvolver o pulverizador
autopropulsado, desde entdo esse produ-
to vem ganhando importéncia no fatura

Barbosa, da Servspray: a
empresa foi uma das
primeiras a fabricar
pulverizadores
automotrizes no Brasil

mento da empresa. Em 2007, chegou a
representar 71% das vendas totais. “No
Brasil, que contacom umagrande expec-
tativa de crescimento para a agricultura
moderna, as perspectivas para 0s negdci-
0S com automotrizes sBo muito promis-
sorasevém sedesenvolvendo rapidamen-
te desde o final dos anos 1990 até os dias
de hoje’, observa o diretor comercial da
Montana, CarlosMagno. Elerevelaqueo
mercado estd muito aguecido e que uma
parte dos clientes da empresa sdo aqueles
gue compraram o produto no fina dos
anos 1990 e agora estdo repondo os equi-
pamentos e outra parte sfo de agriculto-
res que ainda estdo convertendo a
operacao de arrasto para autopropelido.
Servspray — Uma das primeiras a
fabricar pulverizadores automotrizes no

A HISTORIA DOS AUTOPROPELIDOS

a spulverizadores de autopropul sio
comegaram a surgir nos anos
1940, sendo que a primeira maquina
deste tipo de que se tem noticia foi um
autopropelido comrodado triciclo (ve-
iculo de rodas) desenvolvido nos Es-
tados Unidos. Foi preciso quase meio
século para que os primeiros pulveri-
zadores autopropelidos comecassem a
ser desenvolvidos no Brasil, em mea-

dos dos anos 1980. No inicio, 0 inte-
resse do mercado e o volume de ven-
das foram contidos, mas passados al-
guns anos houve a popularizacdo da
tecnologia. Entre 1996 e 1997, ocorreu
um grande boom de vendas, quando a
fabricante Jacto passou de uma produ-
¢do anual de 100 para 300 méquinas,
sedimentando definitivamente esta tec-
nologia na agricultura brasileira.

Divulgacao

Pla do Brasil: a empresa
planeja aumentar em
50% a producao em 2008

Brasil, a Servspray estd ha 22 anos nes-
se ramo. Para o gerente técnico da com-
panhia, Cristiano PereiraBarbosa, 0 mai-
or mercado agricola do mundo ainda
carece de politicas agricolas que ofere-
¢am maior estabilidade ao produtor ru-
ral. “Ha anos em que agricultores con-
seguem grandeslucratividades e anosem
gue passam grandes dificuldades. Isso
acontece de uma safra para outra, preju-
dicando todo o nosso planejamento”,
queixa-se. ApOs trés anos de dificulda-
des, a empresa constatou uma melhora
em 2007 e espera um salto de 40% nas
vendas para 2008.

Pla — A fabricante Argentina Pla
esta ha cinco anos no Brasil, mas é
veterana na producdo de pulverizado-
res automotrizes em seu pais, onde
desenvolve o produto desde 1978.
“Hoje o pulverizador age ho minimo
cinco vezes mais que qualquer outro
equipamento, com alta qualidade, ca-
pacidade e precisao naaplicacdo. O que
resulta em maior economia por menor
amassamento e danos nalavoura, além
de agilidade e precisdo”, ressalta o ge-
rente comercial daPlado Brasil no Rio
Grande do Sul, José Claiton de Freitas
Mendonga. As perspectivas sdo anima-
doras, aPlapretende aumentar em 50%
aproducdo paraeste ano. “ Estamosem
fase de implantacdo da marcano Brasil
€ com umaaceitagdo jamuito boa’, diz
0 gerente. m

52 | MARGO 2008



CADICEPNO CANA

COLHEITA
ANTECIPADA

Mesmo com mercado ainda abastecido
com dlcool e acucar da safra passada, as
mdaquinas e os facoes jd estardo na ativa

@ neste meés

‘ 711cana-principal.pmd
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José Geraldo Caetano

Delcy Mac Cruz

safra 2008/2009 de cana-de-agu-

car vai comecgar mais cedo na

regido Centro-Sul, responsavel por
85% da moagem da planta no Pais. Nor-
malmente, o ciclo vai de maio de um ano a
abril do préximo, mas tem-se tornado co-
mum parte das fabricas de acticar e de al-
cool iniciar a produgao em abril. Esta € uma
estratégia mais de interesse interno das
empresas: a0 comegarem a moagem an-
tes, as fabricas adiantam a fabricacdo e a
conseqiiente venda dos produtos. E, as-
sim, obtém recursos financeiros que s6
viriam um ou dois meses depois.

Oficialmente, as antecipagdes de safra
sdo apresentadas como uma participaciao
do setor produtivo para garantir o abaste-
cimento do mercado entre dezembro e abril,
periodo chamado de entressafra, quando
as fabricas estdo paradas. Saber hoje quan-
to hd de dlcool armazenado € uma incégni-
ta. Com a desregulamentacio do setor, em
1996, o0 Governo deixou de ter planilhas de
acompanhamento de producdes, embora
faca monitoramento por 6rgdos € mesmo
por meio das distribuidoras. Mas nem as
entidades representativas do setor possu-
em tais levantamentos.

A entressafra deste 2008, no entanto,
segue sem problemas. O dlcool ndo falta
nas bombas dos postos e o acticar tem
volume suficiente para atender aos consu-
midores. Essa tranqiiilidade baseia-se nos
proprios volumes de produc@o. Conforme
a Unido da Inddstria de Cana-de-Acucar
(Unica), a regido Centro-Sul devera fechar
a safra 2007/08 com 19,8 bilhdes de litros

$ 22/2/2008, 10:40
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CENTRO-SUL

de etanol (ou alcodis hidratado e anidro).
Ja os Estados produtores da regido Norte-
Nordeste devem fechar a safra com 2 bi-
Ihdes de litros, segundo a Companhia Na-
cional de Abastecimento (Conab).

Consumo mensal — Estimativa do
Consecana, entidade que une representan-
tes de fabricantes e de produtores de cana,
avalia que, desde junho do ano passado, o
consumo mensal do Brasil estd em 1,5 bi-
Thao de litros dos dois tipos de dlcool. Sen-
do assim, levando-se em conta um consu-
mo de 1,5 bilhdo de litros por més, nos 12
meses do ano seriam necessdrios 18 bi-
lhdes de litros. A esse volume deve-se jun-
tar os médios 3 bilhdes de litros vendidos
no exterior. Diante do quadro consumidor
e exportado, de 21 bilhdes de litros, a ofer-
ta das usinas, de 21,8 bilhdes, garante ofer-
ta de combustivel. E diante de um quadro
de estabilidade de oferta que os produtores
se preparam para a safra 2008/09. Mas fora
isso, hd outros percalgos. Os precos para
quem fabrica hidratado ou anidro seguem
em desalento, apesar de terem iniciado pro-
cesso de recuperacdo.

O Centro de Estudos Avancados em
Economia Aplicada (Cepea), ligado a Esalg/
USP, faz levantamentos periddicos sobre o
comportamento do setor e atesta essa re-
cuperacdo. Entre 11 e 15 de fevereiro, por
exemplo, o anidro teve aumento de 3,68%
em relacdo ao da semana anterior, com
média de R$ 0,79 o litro sem impostos.
Para o hidratado, a média foi de R$ 0,71.

*

Os valores apurados pelo Cepea no come-
co de fevereiro quase que empatam com
os custos de fabrica¢do, que nao sao uni-
formes porque cada fabrica possui custo
diferenciado de producgdo, mas, na média,
avalia-se que um litro de alcool necessite
entre R$ 0,70 e R$ 0,75 para sair pronto
dadestilaria.

Um terceiro item entra no caldeirdo da
safra 2008/09, que € a oferta de matéria-
prima. O Centro-Sul, que, conforme a
Unica, moeu 426 milhoes de toneladas de
cana, devera contar com 10% de planta a
mais na safra prestes a iniciar. Esse au-
mento de oferta pode ser explicado pelas
29 fabricas que vao comecar moagem nes-
te ano, das quais 13 estdo no Estado de
Sao Paulo. Cada uma devera processar 1,5
milhdo de toneladas da matéria-prima.

Motivos — Feita a constatacdo de
que o mercado estd abastecido, os pre-
cos entram em timida recuperagdo e
existe oferta de cana acima da deman-
da, é de se questionar 0os motivos para
o inicio antecipado da safra. “A moa-
gem vai comecar em margo, em algu-
mas unidades, porque o ciclo antecipa-
do ja entrou na programacao do setor”,
avalia Sérgio Prado, executivo da Unica
no escritério da entidade em Ribeirdo
Preto/SP. Em sua opinido, existe maté-
ria-prima disponivel para ser moida ja
em marco, até por conta da estiagem
do segundo semestre de 2007, que ama-
dureceu as plantas em formacao, e € por

isso que algumas das fébricas serdo
acionadas antes.

Para o presidente da cooperativa de
produtores Canaoeste, Manoel Ortolan, a
safra antecipada também € para processar
a cana bisada, ou que ficou sem ser corta-
da em 2007. Na média, essa planta equiva-
le a 5% do total, ou 21 milhoes de tonela-
das. Marta Maistro, pesquisadora do Ce-
pea, tem outra explicacdo. Para ela, o co-
meco antecipado significa que o setor bus-
caestratégias. O ano de 2008 sinaliza como
0 de confirmacio de contratos de exporta-
¢do de etanol para paises como o Japdo.
“Sendo assim, os empresarios do setor, ao
iniciarem antes a produg@o, estardo com
produto pronto para atender a esse possi-
vel mercado.”

O numero de fabricas que vao iniciar
moagem em margo € outra incognita. A
Unica comunica que apenas em meados
de marco fard projecao da safra, o que sig-
nifica que s6 nesse comunicado explicara
quais destilarias e usinas ja estardo em ci-
clo produtivo. Segundo o economista Ed-
gard Merlo, da USP, o niimero de fabricas
em safra antecipada nem importa tanto, até
porque a produgdo serd incipiente perto do
volume total a ser produzido no ciclo. “Im-
porta € saber que, a0 comecar antes, o
empresariado busca um planejamento es-
tratégico para ndo ser pego de surpresa
caso a demanda interna ou externa cresga

de hora para ou- EVANYERVEY
tra. @)

A oferta das usinas
de 21,8 bilhdes de
litros de dlcool
l garantird as
] necessidades do
i combustivel, que se
estimaem 21
: bilhées entre
consumo interno e
exportacdo
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MG: PARCERIAS
INTERNACIONAIS A VISTA

O secretario daAgricultura de Mi-
nas Gerais, Gilman Viana Rodrigues,
comecou bem 2008 em termos de in-
tercambiointernacional. Emjaneiroele
recepcionou comitiva de técnicos da
Angola, que foi a Minas interessada
em negociar cooperacdes sobretudo
em pesquisa agricola. “Fazemos aqui
um esfor¢co permanente para agregar
a pesquisa aos programas que dao
suporte ao desenvolvimento do agro-
negocio”, disse Viana. Ele destacou
gue “o conhecimento cientifico e tec-
nolégico da suporte ao bom desem-
penho da producao agricola e pecua-
ria do Estado, como aglcar e alcool,
café, leite, carne e florestas, presen-
tes em quase toda Minas Gerais’. A
opcao por Minas, de acordo com o

secretério, é pelo trabalho a base do
intercambio e das parcerias publico-
privadas.

SECRETARIO PELO FIM DAS

QUEIMADAS

O secretério estadual do Meio Ambiente de Sdo
Paulo, Xico Graziano, garante que o protocolo
assinado em 2007 entre o governo paulistaeaUnido
da Indistria de Cana-de-AcuUcar (Unica), para an-
tecipar o fim das queimadas da palha de cana-de-
acUcar, serd cumprido como o programado. O se-
cretario comemora o fato de 136 das 170 fébricas
de aclicar e de dcool ja terem se comprometido
oficialmente com o protocolo, que, entre outras
metas, prevé adiantar, em 2010, de 30% para 70%
0 percentua de cana ndo-queimada em terrenos
com declividade de até 12%.

S
A

FAEP QUER AMPLIACAO DA FERROESTE

A Federacdo da Agricultura do Estado do Parana (Fagp) amplia a mobilizacdo em
favor das obras de extensdo da malha férrea da Ferroeste no Para-
na, que vao facilitar o escoamento da producdo de 12 usinas e
destilarias, responsaveis por 1,1 milh&o de toneladas de aglicar
e por 742 milhGes de litros de etanol. Em oficio enviado ao
governador paranaense Roberto Requido, o presidente da Faep,
Agide Meneguette (foto), relata que a reetivacdo do ramal e
a Sua extensao abrangem uma vasta regido do Estado,
que, foraaclcar e etanol, produz atualmente 5 milhdes
de toneladas de gréos e consome mais de 2 milhdes
detoneladas defertilizantes. A extensdo daFerro-
este depende de verbas do Governo Federd.
Conforme a assessoria do governador, o
Banco Naciona de Desenvolvimento Eco-
ndmico e Socia (BNDES) iraelaborar
estudos técnicos para a inclusdo do
projeto de extensdo no Programade
Acederacdo do Crescimento (PAC).

Divulgacéo
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LEILAO DE COGERACAO DE
BAGA(O

Especialista em energia elétrica
produzida pela biomassa, Onério
Kitayama, diretor da Unido da
Industria de Cana-de-AcuUcar
(Unica), tera muito trabalho até 30
de abril, quando sera realizado o
primeiro leil&o exclusivo paracompra
de el etricidade cogerada pel o bagago
da matéria-prima do etanol.
Kitayama foi incumbido pelos
conselheiros da entidade de prestar
todo 0 apoio necesséario para as
usinas associadas que iréo participar
do leildo, a ser promovido pelo
Governo Federal. Estdo inscritas 64
usinas paulistas, amaioriaassociada
aUnica

HEROM E “EMPRESA

AMIGA DA CRIANCA”

Especializada na fabricacéo
de Sopradores de Fuligem, aHe-
rom, localizada em Sertdozinho/
SP, recebeu o selo de Empresa
AmigadaCrianca, conferido pela
Fundac&o Abring, em reconhe-
cimento as agbes sociais realiza-
das pela empresa em 2007. Este
€ 0 sexto ano consecutivo que a
Herom obtém o reconhecimento
da fundagdo. O selo é oferecido
as empresas brasileiras que as-
sumem os “Dez Compromissos”
em beneficio dacriancae do ado-
lescente. Entre estes, sdo consi-
derados temas como combate ao
trabalho infantil, educagdo, sal-
de, direitos civis e investimento
na crianca.
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MERCADO

TODOS PELA PAL
NTERN

'~ --,-$eguem os entendimentos para transformar ) etanol numa
g }ommodlty:. Forga#arefa entr |

ma forca-tarefa de técnicos do
Brasil, dos Estados Unidos e da
Uni&o Européacriadaparadefi-
nir um padrdo internacional para o eta-
nol jaconcluiu e divulgou aprimeiraeta-
pa do trabalho de harmonizacéo das es-
pecificages técnicas do produto. Essa
padronizagdo tem por objetivo facilitar
0 comeércio internacional do etanol, dan-
do-lhe padréo mundia com possibilida-
de de se tornar uma commodity. O con-
sultor de qualidade da Uni&o da Indls-
tria da Cana-de-Acucar (Unica), José
Felix Silva, representante dos produto-
res brasileiros naforga-tarefa, disse que
nas avaliacBes que vém sendo feitas ha
consenso sobre a maioria das especifi-
cacOes em discussao, emboraaindahaja

discordancia sobre o percentual de agua
presente no etanol.

“Foi feitaumaavaliagdo sobre todas
as especificagOes e houve acordo sobre
a maioria delas. Embora ainda hagja al-
gumas pendéncias, o Unico item ainda
ndo acordado € o que diz respeito ao
teor de &gua no etanol.” Segundo Silva,
enguanto os Estados Unidos defendem
um teor de &gua no etanol em torno de
1%, e o Brasil de cerca de 0,5%, 0s pa-
ises da Unido Européia querem limitar
este teor de agua presente no acool a
apenas 0,24%. “Este valor defendido
pel os europeus € muito baixo e pode sig-
nificar uma reducéo na producéo brasi-
leirade etanal, porque nds seremos obri-
gados a retirar mais agua e ai se perde,

segundo nossas estimativas, em torno de
7% da producdo total de dcool do pro-
duto no Pais, hoje em torno de 14 bi-
IhBesdelitros, e seriam, portanto, dedois
atrés bilhdes de litros a menos na nossa
producdo”, explicou.

Apesar daexpectativade que se pos-
sa chegar a um acordo ainda este ano
sobre a questao do teor da dgua no eta-
nol, Silvalembraque o grupo de traba-
Iho criado pelo Brasil, Estados Unidos
e Uni&o Européianao estipulou um pra-
Zo para a conclusdo das negociagoes.
Ele informa que no préximo dia 13 de
marco o documento divulgado no ini-
cio do més pelos principais paises pro-
dutores e exportadores sera apresen-
tado aos outros possiveis parceiros no

56 | MARCO 2008



RONIZACAO

APEX E UNICA SE UNEM PARA PROMOCAO

nguanto isso, a Agéncia Bradileira de Promogao de Expor-
tacOes e Investimentos (Apex-Brasil) e a Unica definiram
uma estratégia para promover a imagem do etanol brasileiro
de cana-de-aglicar como energia limpa e renovavel no exteri-
or. As duas entidades assinam na sede da Unica, em S5o Pau-
lo, um convénio que prevé investimentos compartilhados no
valor de mais de R$ 16 milhdes até o final de 2009 na promo-
¢ao do produto. O projeto a ser desenvolvido em parceria pre-
V€ a sensihilizacdo e capacitacdo da oferta de etanol brasilei-
ro, estudos de inteligéncia comercial e, principal mente, agtes
de promogéo comercial e de imagem.
~ Osmercados-alvo sdo paises da América do Norte, Europa
e Asia. O primeiro escritorio de representacdo do setor ja foi
instalado pela Unica nos Estados Unidos, em Washington —
local considerado estratégico para a atuagao junto ao gover-
no americano e aos formadores de opinido. O segundo devera
ser instalado em Bruxelas, Bélgica, e o terceiro emum pais do
leste asidtico, a ser definido. Ja no inicio de margo, o projeto
estara presente em dois importantes eventos mundiais. A Wa-
shington International Renewable Energy Conference (Vrec
2008) vai reunir no inicio de mar¢o, nos Estados Unidos, mais
de5 mil participantes entre representantes gover namentais, da
sociedade civil e do setor privado de diversos paises para dis-
cutir o futuro das energias renovavels. Na Europa, o tema sera
discutido durante o World Biofuels Markets Congress, em Bru-
xelas, também em mar co.
Nosdoiseventos, representantesda Unica promover&o o eta-
nol brasileiro em apresentagdes nas confer éncias e nos estandes

negocio de etanol, como a india e a
Africa do Sul. Das 15 especificacfes
examinadas, oito sdo compativeis com
0s trés mercados, entre as quais a den-
sidade e o teor de enxofre, de cobre e
de aco, enquanto seis sdo distintas. A
partir de agora, 0 grupo vai trabalhar
paraalinhar os diferentes padrdes, har-
monizar as especificagdes técnicas e
avaliar custos. Os problemas gerados
apartir dando-uniformizacdo daquali-
dade do etanol véo desde a dificuldade
na logistica de armazenamento e dis-
tribuicdo até a possibilidade de conta-
minagdo (mistura) do produto.

All CE/MP

Eqeipamentca de Precago

DO ETANOL BRASILEIRO

do projeto montados nos pa- L S o T
vilhdes de exposiches. A par- F ;
tidpacdonoseventosserauma.
oportunidade de divulgar as
vantagens comparativas da
producdo de etanol apartir de
cana-de-acUcar erealizar con-
tatos com o intuito de expan-
dir ainteracdo da associacdo
comformuladores de paliticas
erepresentantesdomercadoin-
ternacional. Durante a Wrec,
a Unica e a Apex-Brad rea-
lizar&o ainda um evento em
parceria.como Woodrow WI-
son Center for Scholars, para ©
discutir o primeiro ano do Me-
morando de Entendimentos so-
bre Biocombustiveis entre Brasil
e Estados Unidos. “ A demanda
mundial por biocombustiveis é
crescenteeoetanol brasileiro pro-
duzido com cana-de-agUcar se
destaca como a alternativa mais
vidvel, com vantagens compara-
tivas e competitivas frente ao milho, trigo, beterraba e outras
matérias-primas’ , ressalta o presidente da Apex-Brasl, Ales-
sandro Teixeira. &

Divulgacéo

OPORTUNIDADE

“A demanda mundial
por biocombustiveis é
crescente e o etanol
brasileiro de cana se
destaca’, argumenta
Alessandro Teixeira, da
Apex-Brasil

Distribuigho de Fertilizantes & Bnl'nirin

Ay, Pemambuco, 1207
Fone: (51) 2102.7100 - Porto Alegre/RS
allampisicompgps.com. br
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AGRICULTURA FAMILIAR

PEQUENAS NO TAMA

Bruno Pacheco
bruno@agranja.com

uitos ndo sabem o que s&o.

Muitos nunca viram uma de

perto. E 0 que muitos desco-
nhecem é que a criagdo de chinchilas é
uma 6tima forma de renda. A peguena
localidade de Rio Lageado, no interior
de Chapaddo do Lageado, em Santa
Catarina/SC, é um exemplo de que é
possivel encontrar meios de diversifi-
cacao das mais variadas formas na pro-
priedade rural. O técnico em agropecu-
aria Jardel Batisti moraem umaareade
16 hectares com a mée e a irma. Eles
cultivam 30 mil pés de fumo Virginiae,
somente na Ultima safra, acolheitaatin-
giu 4,5 mil quilos.

Mas ndo é apenas no tabaco que a
familia encontra o sustento. Além data-
refa anual na fumicultura, os trés plan-
tam anua mente sete hectares de milho e
outros oito de feijdo. O cultivo dessas
culturas auxilia na subsisténcia e garante
umarendaextra. Jaalenha, materia usa-
do na estufa para a secagem do fumo, é
garantida por meio do florestamento de
quatro hectaresde eucalipto. Batisti conta
que, em determinado ano, apds a morte
do pai, decidiu parar de plantar fumo.
No entanto, se arrependeu, porque viu
gue a cultura € uma das melhores fontes
de renda no meio rurd.

Aposta na diversificacdo — Mas
em 2001, afamilia Batisti resolveu ino-
var, com uma criagdo ndo muito con-
vencional. Na época eram 21 chinchi-
las. Hoje ja sGo mais de 500, distribui-
das entre 36 familias que trabalham em
parceria com o agricultor. As chinchi-
las de Rio Lajeado produzem cerca de
300 filhotes a cada ano e o rendimento
pode chegar a R$ 21 mil com a venda

NA LUCRATIVIDADE

Com mais de 500

chinchilas e uma

producdo anual de
300 filhotes, Batisti
obtém bons lucros,
com um rendimento
gue pode chegar a
R$ 21 mil com as
vendas das peles

W

das peles. A chinchila € um pegueno
animal roedor e mamifero que se asse-
melha a uma mistura de coelho com
esquilo. Sua pelagem, destinada, prin-
cipalmente, ao uso industrial em fébri-
cas de roupas, é a mais fina dentre os
animais— cerca de 30 vezes mais macia
gue o cabelo humano - e é também bas-
tante densa, 0 que a torna macia ao to-
gue. Esses animais sdo de pegueno por-
te, limpos, ndo precisam ser vacinados
€0 custo de manutencao é bai xo se com-
parado ao de outros animais domésti-
Cos.

Mas apesar disso, Batisti diz quendo
ét8o féacil cria-los, pois sdo necessérios
alguns cuidados, tanto na classificagéo
genética como no manejo. “ O processo
comega desde cedo, com a escolha das
mel hores matrizes paraformar seu plan-
tel. Depois sdo as instalagdes apropria-
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das para a criagdo, pelagem, alimenta-
¢30 e manutengdo que exigem um cui-
dado especial”, afirma. Para obter o
melhor na criacdo das chinchilas e uma
melhor genética, Batisti construiu um
galpédo climatizado de mais de 100 me-
tros quadrados, onde utilizagaiolascom
maravahas, que servem como cama e
também como retencdo da urina e fe-
zes. A troca dessas marava has é feita a
cada cinco dias. A aimentacao fica por
conta de ragdo balanceada, afafa, su-
plemento vitaminico e aveia amassada
ou aveia despontada. O p6 de marmo-
re é utilizado, uma vez por semana, no
banho das chinchilas, o que gjuda a ti-
rar aoleosidade dapele.

M er cado — Segundo Batisti, hojeo
mercado brasileiro, que se dedica ex-
clusivamente para exportagdo, se com-
porta muito bem, devido a melhoria da
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gualidade das peles produzidas. A pro-
cura é grande pela pelagem de chinchi-
la, porém a oferta é pequena. “A cria-
¢do em alguns paises ndo acontece de-
vido asleis e ao alto custo de producéo.
A criacdo de chinchila comercia esta
voltada para os paises da América do
Sul, principalmente Argentina e Brasil,
gue sdo os dois maiores criadores do
continente. J4 em relagdo ao mercado
de peles curtidas, destacam-se a Unido
Européia e a Asid’, esclarece.

As peles produzidas por Batisti sGo
vendidas em Viam&o/RS, para um em-
presério canadense, que paga pelo mate-
rial em délar. As peles sdo submetidas a
uma classificag8o rigorosa, sepa-

radas de acordo com a cor, densi-
dade e tamanho, e 0 prego vai de-
pender da qualidade. O vaor rece-
bido por pele varia de US$ 20 até
US$ 70, com uma média de
US$ 40, igud amédianacional. No
inicio dacriacdo, em 2001, amédia
girava em torno dos US$ 28. &

A chinchila é um pequeno
animal roedor e mamifero
que se assemelha a uma

mistura de coelho com

esquilo e tem a pelagem mais

fina dentre os animais

COMO CUIDAR DE UMA CHINCHILA

m Gaiola: A chinchila precisa de uma gaiola com espaco suficiente para
nao se sentir confinada e ndo ficar estressada. Além disso, a gaiola tem que
estar sempre em boas condic¢des de higiene e, para isso, deve ser limpa uma

VEZ por semana.

m Alimentacdo: A chinchila aprende e segue a rotina que se impuser a
ela. Como €ela é ativa durante a noite, € melhor alimenté-la neste horario.
Racdo, adfafa e suplemento devem ser mantidos em local seco e argjado. A
agua deve estar sempre a disposicao do animal.

m Higiene: Produtos quimicosnéo
devem ser utilizados nalimpeza. Exis-
tem vérios produtos nao-toxicos pro-
prios para limpeza de gaiola. Para os
bebedouros, o recomendado é a utili-
zacao de agua fervente.

m Habitos: A chinchila é um ani-
mal noturno. Isso significa que dor-
me durante o dia e ficaacordada e ati-
va durante a noite. E um animal des-
confiado por natureza, que ndo gosta
muito de ficar no colo.

Fonte:
www.chinchilaonline.com.br

Mapeamento
g calculo de
drea com GPS

(51) 2102.7100
B, Wuw, 1207 - Porto Alagre/RS

corm,br
wrww.allcompgps.com.br
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EDUARDO ALMEIDA REIS

inda me lembro da oncga-pintada

gue rondou nossa fazendinha,

nas Serras do Estado do Rio, em
1973. Nesse tempo, eu ainda ndo croni-
cavan’A Granja, masde noticiadaonca
no Globo, onde fazia uma cronica se-
manal. A fazendinha estava a venda, por
motivo de mudancaparaoutramaior. Um
dos candidatos a compra, advogado
muito simpético, que foi ver a fazenda
levando o filho de 11 anos, perguntou-
me sem que ofilho pudesseouvir: “ Aque-
lahistéria da onca é verdade?’.

Expliquei-lhe que ndo sabia se era
verdade, ou ndo. Haviao testemunho dos
guatro compadres, que voltaram da ven-
da, trébados, numa noite de lua cheia, e
juravam ter visto a pintada numa curva
da estrada, perto da porteira da fazendi-
nha. Sempre achel mais provavel que
fosse um gato, ou, ho maximo, uma ja-
guatirica, mas os compadres juravam
gue tinham topado com uma onga.

Amigos meus, mais miudamente in-
formados sobre ongas e outros bichos,
sustentavam que uma pintada seria pos-
sivel, sem que fosse provavel. Naguele
tempo, a Mata Atlantica se estendia de
nossa regido até a Bahia, oramais larga,
oramais estreita— 750 quilGmetros, pou-
CO Mais ou mMenos.

Més passado, no litora do Parana, um
marlim-branco de 100 quilos, suposto de
SO viver em aguas profundas, espetou a
perna de um sujeito que se banhava em
aguas rasas. Espetou e quebrou seu bico
na perna do ragpaz, que esteve a pique de
morrer afogado, puxado pelo espadarte
para as profundezas ocefnicas. Savou-se
com s&rios ferimentos e o peixe foi captu-
rado, mas 0 episdio b pode ter configu-
rado atague de um peixe neurdtico.

Diante disso, na década de 70, uma
oncaneuréticaseriaimprovavel, semque
fosse impossivel. De la para ¢4, depois
dalLe de Protecdo a Fauna, sdo comuns

OURSOEA

0s casos de ongas-pardas que aparecem
nos terreiros das fazendas. A julgar pe-
los casos noticiados, presumo gue 0s
episddios reais sgiam em nimero muito
maior, porgque o sujeito mata a onga, es-
conde o couro e fica na moita para ndo
Ser preso.

Jalhesdisseerepito: éimpressionante
0 crescimento da fauna em nossa regido.
Tucanos e seriemas vivem no terreiro da
fazenda, estas Ultimas bicando os carros
gue refletem suas imagens, ou os vidros
da sala da sede. Ouricos-cacheiros en-
tram pelo piso ladrilhado com arddsia.
Aves passeriformes de varios géneros e
familias, que andaram em vias de extin-
¢do — sabias, trinca-ferros, canarios da
terra, sanhagos coleiros e tantas outras
— voltaram a povoar Nossos campos.

Os eco-histéricos véem o aumento
dos péassaros nas éreas urbanas como
resultado de que seu habitat esta sendo
destruido. Interpreto o fendmeno de ou-
tra forma: estdo invadindo as cidades
porque ja repovoaram as areas rurais.
Umadas explicagBes para o repovoamen-
to é aLe; outra, deve ser 0 capim bra-
quidriasementando vérias vezes por ano.
Semente de braguidria € apiste; se ndo
€, parece.

Faltam ursos, é verdade; € bom que
ndo circulem por aqui. Urso é animal
espacoso, nada cerimonioso, que nado
parece ter medo de gente. Sim, porque
as ongas tém mais medo da gente do que
nds temos delas. Mas 0s ursos-negros
dos Estados Unidos, cujos machos po-
dem chegar aos 250 kg (o recorde, no
livro de que me vaho, foi de 272 kg),
metem-se pelas varandas e pelas cozi-
nhas das casas, forcam os vidros dos
automoveis, adoram as guloseimas da
bagagem dos turistas.

Dois meses atrés, minha filha, que
mora com o marido nos Estados Uni-
dos, ganhou pacote de uma semana num

resort americano, regido fria, infestada
de ursos. Cabanas muito bonitas, larei-
ras, restaurante, tudo nos conformes,
Com 0 seguinte atrativo: ursos-negros a
dar com o pé.

E otipo do programaque minhafilha
adora. Com trés ou quatro anos, €la ja
subia nas jabuticabeiras atrés dos frutos
dos galhos mais altos. Saltou de uma
ponte com aquela corda el astica amarra
danos pés, flutuou “horas’ num tubo de
vento inventado pelaNASA, no qua um
ventilador imenso faz com que a pessoa,
abrindo os bragos, flutue naguela venta-
nia, salta obstaculos nos clubes hipicos,
passeia de barco (feito pelo marido) em

Os eco-histéricos véem o
aumento dos pdssaros nas

dreas urbanas como resultado
de que seu habitat estd
sendo destruido

lagoas infestadas de crocodilos e aiga-
tores, faz cavalgadas de semanas com
um grupo de malucos, acampando ao
relento em barracas transportadas pelos
cargueiros e trocou sua moto, recente-
mente, por outra maior, quando so entéo
me disse que a primeira era de corrida.
Isto mesmo que o leitor entendeu: vei-
culo indicado para competicoes de mo-
tovelocidade...

Urso-negro de 250 kg, rondando a
cabanado resort a0 cair danoite—sebem
conheco minha filha — foi uma diversao.
Alegriatdo grande, que saiu de maquina
digital para fotografar a fera, que e as-
sustou e caiu no mato. As fotos ficaram
pouco nitidas. Com boa vontade, d& para
ver um vulto ursideo. E para festgjar a
falta de ursos-negros no Brasil. &
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IMPOSTOS SOBRE AS EXPORTACOES PARA UE

As Confederacdes Rurais Argenti-
nas sugeriram aos criadores de boisque
estdo exportando para a Unido Euro-
péiarestringir o imposto sobre as ven-
das até que o preco dos animais com
rastresbilidade coincida com os novos
valores com gue os exportadores |o-
caisirao vender. A sugestao se deu apds
0 bloco europeu proibir a entrada de
carne congelada do Brasil, o que au-
mentou os precos em 40% no Velho
Continente. Paraosruralistas, estesva-
lores mais elevados devem ser transfe-
ridos para os produtores e nao perma-
necer nos bolsos dos exportadores.
“Temos informagdes de que o proble-
mado Brasil jaaumentou os pregosem

L e

mais de 40% e parece que o valor po-
derd subir até 10% mais, ja que esse é
o limite em que passariaa ser competi-
tivaacarne vindadalnglaterrae Irlan-
da’, informa a instituicdo. Alega, por
outro lado, que esta operagdo ndo afeta
osvaoresdomercadointerno. Alémdis-
30, reitera que um bom prego nos cor-
tes de exportacdo permite poder pagar
melhor o boi, incentivando aatividade e
alcancando umamaior producao de car-
ne no pais e, assim, oferecer maiores
ofertas de cortes para 0 mercado inter-
no. Entretanto, as autoridades argenti-
nas prorrogaram aé o final de marco a
medidaquelimitaasvendasexternasem
40 mil toneladas por més.

&

A

J g i

LIBERADO

CHACRA
TR ’ Go Apesar dosprejuizos

causados pelas geadas, as estimativas
oficiais para a safra 2007/2008 ficam
em uma area proxima de 5,68 milhdes
de hectares, com uma producdo de
cerca de 15,4 milhGes de toneladas.

SOIA S3o considerados im-

plantados 99% da sojaenvolvidanain-
tenc&o de plantio (16,6 milhdes de hec-
tares, segundo dados oficiais). Os lo-
tes receberam chuvas no fina de ja-
neiro, quando comecaram os proble-

mas.
CARNE O desaparecimento

da oferta de confinamento por ques-
tdessazonaiserestricbesdaUE ao Bra-
sil estdo empurrando os pregos para
cima, diante do olhar atento do Go-
verno.

lE’TE Produtores acompa-

nham a dindmica de gjuste do acordo
firmado com o Governo e aindustria,
j& que eles esperam novos aumentos
dos custos em 2008, especiamente a
reduzidadisponibilidade de reservapor
problemas climéticos.

,é-\\a
X
RS

A reabertura dos registros de trigo deu notavel forca para os pregos do cereal. A medida tomada

pelo Governo estabelece que podem ser inscritas para exportacao cerca de 2 milhdes de toneladas,

aém das 7 milhdes registrados atualmente. A decisio foi dada apds andlise dos resultados da ..
colheita, que mostrou um volume superior a 15 milhGes de toneladas, dos quais aproximada g =i )
mente 7 milh6es sdo consumidos no mercado interno. A Secretaria da Agricultura afirmou, : ATl i

gt

em comunicado, que visaa “assegurar um abastecimento ordenado do mercado e que

a concorréncia entre o setor de exportagdo e a moenda surja com um prego mais
elevado para o produtor, estimulando, assim, o crescimento do cultivo do gréo nas
proximas campanhas’. A reabertura do registro foi uma reclamacdo unanime dos
produtores, convencidos de que a medida “plantava’ os vaores recebidos pelos
cereais, mesmo com a atual palitica, de complexa instrumentacao.

EM QUEDA

Asexportagdes do setor delacticiniosdiminuiram 30% em 2007
sobre os volumes comercializados no ano anterior. Essa queda foi
resultado da turbulenta relacéo entre produtores, indUstria e Gover-
no. Os dados se somam a queda de 12% da producéo naciona de
|eite, complicadademaisparaum ano cheio de problemascliméticos.
O maisafetadofoi oleiteem pd, queencerrou 0 ano com umaqueda
de 49,5% e sem a possibilidade de aproveitar plenamente os bons
pregos internacionais. Enquanto os volumes diminuiram, o fatura:
mento néo havia caido mais do que 7%, resultado dos exceentes
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pregosinternacionais. Caberecordar que o Governo tinhaestabel eci-
do um vaor de corte para exportacdo orientada a gerar fundos para
compensar os produtores que foram rapidamente ultrapassados pela
redidade de um aumento do preco internaciona, o que funcionou
COmMO uma barreira para as vendas externas. Apds um dezembro de
dificuldades, cheio de conflitos, produtores, governo eindistriacon-
cordaram em manter os va ores do | eite os mesmaos de novembro de
2007. A pretensdo do Governo edaindUstriaerareduzir este prego e
aumentar o de cortede US$2.100 paraUS$2.770 por tonelada.
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MANEJO DE
DOENCAS NO SPD

Dulandula S. M. Wruck

D.Sc. Fitopatologista, Epamig, dmiguel @epamiguberaba.com.br

prética agricola da semeadura

direta mantém os restos cultu-

rais na superficie do solo, sem
gue sgjam mecanicamenteincorporados.
Dessa forma, devido ao menor contato
dessesrestos culturais com o solo e con-
seqlientemente com 0s microorganis-
mos do solo, a decomposicdo torna-se
mais lenta do que no cultivo convenci-
onal. Essa condicdo favorece a manu-
tencdo dos patdgenos necrotrdficos na
lavoura, aumentando assim a incidén-
ciade doencas devido agrande disponi-
bilidade de substrato para o patégeno.
Logo, aintensidade de uma doenca de-
corre da quantidade de inéculo que, por
sua vez, esta diretamente relacionada
com a gquantidade de palha mantida na
superficie do solo.

A rotacdo de culturas, portanto, é
condicdo indispensavel para o sucesso
do sistemade semeaduradireta, umavez
gue aumenta o tempo em que cada cul-
tura ficard ausente na érea, dando tem-
po para que o indculo inicia dos paté-

genos sgja diminuido o suficiente para g
gue a doenca ndo ocorra. Ou ocorraem

niveis que ndo sgjam prejudiciais paraa
cultura (Reis & Forcelini, 1995; Zam-
bolim et al., 2001). Num sistemade ro-
tacdo de culturas adequado é impres-
cindivel o cultivo de espécies vegetais
nao-hospedeiras do patégeno por peri-
odo de tempo que permita a total de-
composicdo dos restos culturais. Com
relacéo a doencas, arotacdo de culturas

tem sido direcionada, principalmente, ao
complexo de patdgenos de solo, que na
maioria das vezes ndo pode ser reduzi-
do economicamente pela aplicacdo de
produtos quimicos (Fancelli, 1993, ci-
tado por Prestes et al., 1999).
Rotacéo de culturas — A concei-
tuacdo de rotacdo de culturas, do ponto
devistafitopatol 6gico, consiste no plan-
tio de uma espécie vegetal diferente da
safraanterior, no mesmo local dalavou-
ra, na mesma estacdo de cultivo, onde
0s restos culturais do cultivo anterior
foram eliminados biologicamente. Nes-
ta situacdo, o indculo foi eliminado ou
mantido abaixo do limiar numérico de
infecgdo. Contrariamente, monocultura
consiste no cultivo da mesma espécie
vegetal, no mesmo local, onde estdo
presentes seus proprios restos culturais

A rotacao de culturas pode ser

eficiente para combater doencas

graves como o mofo branco

SEMEADORA MULTIPLA

PLANTIO DE GRADS FINGS E GRALUDODS

Capacidade adubo/semente

Rendimento no plantio

Lucratividade
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(Reis & Casa, 1996, citados por Reis et
al., 2005).

Para se entender o controle de fito-
patégenos pela rotagdo de culturas, é
importante saber a classificagdo dos
mesmos quanto a obtencdo de nutrien-
tes. Os agentes

causais das doen-
¢as de plantas po-
dem ser classifica
dos em parasitas
biotréficose necro-
troficos (Federati-
on 1973, citado por
Reis et al., 2005).
Os biotroficos sao
aqueles que obtém
seus nutrientes Unica e exclusivamente
de tecidos vivos. Em geral, este grupo
de fungos ndo esta envolvido com as
podrid@es radiculares, e seu controle é
feito preferencialmente por meio de cul-
tivares resistentes e pela quimioterapia.

Os parasitas necrotroficos sao aque-
les que utilizam tecidos mortos como
fonte de nutrientes. Apés acolheita, em
plantas anuais, os fungos continuam
extraindo nutrientes, saprofiticamente,

Segundo Dulandula, no
manejo de doencas em plantio
direto, nao podemos também
esquecer o tratamento de
sementes com fungicidas

&
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=
>
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A rotacao de culturas é
condicao indispensavel
para o sucesso do SPD,
uma vez que aumenta o
tempo em que
cada cultura ficara
ausente na area

dos restos culturais. Apresentam duas
fases nutricionais distintas. parasitismo
na planta viva e saprofitismo na planta
morta. Enquadram-se nesta situago, por
exemplo, os agentes causais de podriddes
radiculares dos cereais de inverno, como
Bipolarissorokiana (podriddo comum das
raizes) e potencid mentecontrolaveispela
rotagdo de culturas. Por outro lado, os
fungosque apresentam habilidade de com-
peticao saprofitica e/ou possuem estrutu-
ras de repouso sdo os mais dificilmente
manejados e podem ser controlados por
rotacdo de culturas por periodo longo, de-
senvolvimento da supressividade do solo,
manejo do solo e mang o damatériaorga
nica (Reis et a., 2005).

Conforme Curl (1963), citado por
Reiset a. (2005), o principio de contro-
le envolvido na rotagdo de culturas € a
supresséo ou eliminagdo do substrato
apropriado para o patégeno. Sob este
ponto de vista, a rotagdo de culturas
constitui-se também numa medida de
controle bioldgico. O efeito principal da
rotacdo de culturas relaciona-se a fase
de sobrevivéncia do patégeno. Nesta
fase, os patdgenos sdo submetidosauma
intensa competicdo microbiana, durante
aqual, geramente, levam desvantagem.
Correm também o risco de n&o encon-
trar 0 hospedeiro, o que determina, ge-

ralmente, suamorte por desnutri¢do. Isto
ocorre no periodo entre dois cultivos de
uma planta anual, durante a fase saprofi-
tica. A rotacdo de culturas, durante uma
estacdo de cultivo, pode controlar os
patégenos que sobrevivem nos restos
culturais e que ndo possuem estruturas
de resisténcia como esclerddios, clami-
désporos e o6sporos. Para estes fungos
s80 necessarios um periodo maior de
rotagdo e principalmente o desenvolvi-
mento da supressividade do solo (Reis
et a., 2005).

Espécies — Para arotagéo de cultu-
ras ser efetiva, tanto a duragdo quanto
as espécies culturais usadas nos siste-
mas de rotacdo tém de ser variadas, para
evitar que os patdgenos se desenvolvam
nas culturas em rotacdo. Os sistemas de
rotacdo devem incluir plantas de famili-
asdiferentes da culturaprincipal. Assm,
por exemplo, batata ou outra solanécea
ndo deve ser usada em rotacdo com a
cultura de tomate, porgque aguelas plan-
tas s80 hospedeiras dagrande maioriade
patégenos que atacam a cultura de to-
mate (Prestes et al., 1999).

Para as doencas causadas por ne-
matGides, aduragao darotacdo serade-
terminada pela populagdo do nematoi-
de no solo e pela taxa de declinio, du-
rante o periodo de rotacdo. Para os ne-
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matoides que ndo possuem estruturas
de resisténcia, rotagbes de um a dois
anos podem ser suficientes. Entretan-
to, para espécies que possuem pelo me-
nos em um estadio alguma estrutura de
sobrevivéncia, como, por exemplo, He-
terodera schactii, uma rotacéo de trés
a sete anos pode ser necessaria (Kom-
mendahl, 1981, citado por Prestes et
al., 1999).

Patégenos da parte aérea de plantas
gue atacam uma ou poucas espécies,
ou mesmo familias de plantas, podem,
em determinados casos, ser eliminados
ou ter sua populacéo reduzida no solo
pelo plantio, por um ou dois anos, de

Leandro Mittmann

culturas pertencentes a uma espécie ou
familia ndo-hospedeira. Entretanto, no
caso de patégenos de solo, 0s quais
normal mente formam estruturas de re-
sisténcia, sua sobrevivéncia € garanti-
da por longos periodos de tempo, mes-
mo na auséncia de plantas hospedei-
ras. Nesse caso, a rotacdo de culturas
deve ser feitapor um periodo maislon-
go (Zambolim et al., 1997).
Transmissdo por sementes —
Dentro do manejo de doengas em plan-
tio direto, ndo podemos esquecer o tra-
tamento de sementes com fungicidas,
por serem €elas os veiculos de sobrevi-
véncia, transmissdo e disseminagdo de

patégenos (fungos, bactérias, virus e
nematdides) alongas disténcias. As se-
mentes podem introduzir patégenos
guarentendrios em éareas de cultivo.
Inimeros exemplos de introducéo de
patdgenos podem ser citados no Bra-
sil, como o de Diaporthe phaseolorum
(Cooke & Ellis) Sacc. f. sp. meridio-
nalis Morgan-Jones (cancro da haste)
e 0 de Heterodera glycines Ichinobe
(nematdide do cisto da soja), etc.

Além disso, as sementes estéo cons-
tantemente introduzindo patégenos em
lavouras onde se pratica a rotagdo de
culturas, com maior ou menor intensi-
dade. Isto ocorre exatamente pela pou-
caimportancia dada as sementes como
veiculo de propagacédo de patdgenos,
quer externamente, quer internamen-
te, pelos 6rgdos de governo ou pelos
proprios agricultores (Zambolim et al .,
2001). Recomenda-se, assim, o trata-
mento de sementes, empregando fun-
gicidas isoladamente ou em misturas e
doses que garantam aerradicacdo (Reis
& Casa, 1998).

Diante do exposto, apesar de todos
os fatos relacionados sobre manuten-
¢do de indéculo pela permanéncia dos
residuos culturais, o sistema de plan-
tio direto é vidvel e, sobretudo, susten-
tével, se tiver inserida uma rotagéo de
culturas adequada. Sistemas viaveis e
inteligentes podem ser adotados, como
€ 0 caso da Integragcdo Lavoura-Pecu-
aria. A rotac8o de graniferas com cana-
de-acUcar ou pastagem pode ser alta-
mente erradicante para nematoide de
cisto da soja ou para algumas espécies
de nematdides de galhas. Efeito seme-
Ihante sobre fungos de solo pode ser
obtido pelo consoércio graniferas e bra-
quiérias (Sistema Santa Fé). =
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Plaina Niveladora
Multildminags ROBUST
Um pjels ponae de Limens
i N3 ATTTE 3 mf
SR NEEvE A 4 pepan
T
guUE S¢ 3deCLEM B
gualqesr polénrm
2t b

Distrite Industrial - Santa Maria-AS. F: (55) 3EX2.TT10

Indcads para saregos ds
femaplarapem 2o soin coma
Ml CcOMECEs o alemgs,
BamRgEE, a¥adas, canas
Bl mgacan & bnmbem nd

TG d2 iem paa
S RATLTR TS YT

.

Rolo Faca Arroxeiro

1 Ailamis

£ i=ana 2 parlr & colela para scamin 3 pal ) amz e
SECONTIROM o5 fEsiE culras da planta. Comige ainda s
Tasis oe e 0 preis que icwam oo 5ol indspersdvel
Bl SR (KE. repedin 0 planti ra mesaTa dma

agrimecieraucom.be | waw.agrimec.com.br

A GRANJA | 65




AGRIBUSINESS

ACUCAR E ALCOOL

Lessandro Carvalho -

lessandro@safras.com.br

MERCADO EM NY SEGUE AVANCANDO NO COMECO DE 2008

O comego de 2008 foi marcado por
intensa volatilidade no mercado futu-
ro de aglicar bruto na Bolsa de Nova
lorque. O que se viu foram fortes va-
lorizagBes seguidas de violentas que-
das e depois novamente recuperacéo
firme dos precos. Apesar deste sobe-
e-desce, como destaca 0 analista de
Safras & Mercado Miguel Biegai, é
plenamente perceptivel uma “linha-
mestra’ de tendéncia pautada pelava-
lorizacdo do agUcar bruto. Do diatrés
de dezembro, quando o contrato de
margo chegou a ser negociado em
US$ 9,66 cents/libra-peso até o dia 11
de fevereiro, quando chegou a valer
US$ 12,84 cents/libra-peso, 0 merca-
do ja apresentou valorizagdo de quase
33% em um periodo de pouco mais
de dois meses. Como observa Biegai,
para o especulador houve um bom
retorno. Ja para quem atua no merca-
do de opcoes, entdo, os ganhos po-
dem ter sido muito maiores.

RS Tl M R S ST

! Preco do acgucar no mterlor de S30 Paulo
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E _janeiro

L feverelro

O fato é gue muita gente ndo acre-
ditava que o mercado realmente che-
gariaaatingir niveistao altos ja neste
comego de ano, aproximando-se dalli-
nha de US$ 13 cents/libra-peso. Os
fundamentos do mercado ndo muda-
ram t&o radicalmente nesses dois me-
ses, de forma t&o brusca que justifi-
que, por si sO, uma valorizacao de
guase 33% no valor do contrato de
primeira entrega. Segundo o analista,

LS - R

era esperada, sim, uma gradual eleva-
¢ao dos precos do agUcar paraeste ano
de 2008 e avancando em 2009, na
medida em gue o mercado fosse sen-
do reequilibrado pela reducéo dos es-
toques, aumento do consumo, dimi-
nuicdo de producéo, entre outros fa-
tores, depois da “farra’ de precos
ocorridaem 2006. “Mas nada tao ime-
diato como vimos nestes dois Ultimos
meses’, avaliaMiguel Biegai.

ALGODAO

Rodrigo Ramos - rodrigo@safras.com.br

RESISTENCIA DAS FABRICAS EM COMPRAR PRESSIONA COTACOES

O mercado brasileiro de algodao
em pluma apresenta um ligeiro recuo
nas cotacdes no final da primeira
quinzena de fevereiro. Os pregos es-
tdo perdendo suporte em fungéo da
resisténcia das fabricas em realizar
aquisicdes aos niveis vigentes no fi-
nal de janeiro e inicio de fevereiro.

Também tem sido reportada a di-
ficuldade em repassar a valorizagéo
recente da commodity para o fio.

Por outro lado, a queda forte nas
Ultimas semanas de fevereiro no prin-
cipal referencial externo — Bolsa de
Mercadorias de Nova lorque—e are-
tracdo do dolar estédo tornando asim-
portacOes atrativas para algumas in-
dustrias brasileiras, particularmente
as que podem fazer operacdes de
draw-back. J4 as exportacdes futu-
ras estdo mais lentas, depois da re-
tracéo de quase 500 pontos na bolsa
norte-americana.

N ™SS T

Média dos precos do algod

(R$/@ CIF Sao Paulo Pgto. 8 dias)
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novembro 39,40

dezembro 41]
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janeiro

fevereiro

A CompanhiaNacional de Abaste-
cimento (Conab) divulgou em feve-
reiro seu quinto levantamento para a
safra 2007/2008, onde estimou safra
brasileira de algoddo em pluma em
1,561 milh&o de toneladas, um avan-
¢o de 2,4% na comparagdo com as
1,524 milhdo de toneladas indicadas
na safra 2006/2007.

A produtividade das lavouras esta

e

—
n pluma

estimada em 1.408 quilos de algodéo
em pluma por hectare, ante 1.389
quilos por hectare na temporada
2006/2007.

A éreatota aser plantada com al-
godéo na temporada 2007/2008 esta
estimada em 1,108 milhdo de hecta-
res, uma elevagdo de 1,1% na com-
paracdo com 0s 1,096 milhdo de hec-
tares da safra passada.
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COLHEITA INICIA COM PERSPECTIVA FAVORAVEL

A colheitadasojateveinicio nestemés
de fevereiro em algumas regides do Paise
aperspectivaé bastante positiva, gpesar do
atraso dos trabalhos no Centro-Oeste, de-
vido ao excesso de chuvas em janeiro. Ha
preocupacdo, em certas localidades, com
aincidéncia da ferrugem, que podera pre-
judicar o rendimento find. Mas, no gerd,
0 quadro é positivo. A producdo brasileira
de sojaem 2007/08 deveratotaizar 58,491
milhdes de toneladas, com acréscimo de
0,2% sobre a safra obtida em 2006/07, de
58,376 milhdes de toneladas. A projecéo
faz partedo quinto levantamento deavdia
¢80 de safrada Conab. A area et projeta
da em 20,877 milhdes de hectares, 0,9%
superior aos 20,686 milhdes de hectares
cultivados no ano passado. Em termos de
produtividade, a Conab trabalha com mé-
diade 2.802 quilos por hectare, 0,7% infe-
rior aos 2.822 quilos por hectare obtidos
no ano anterior. O Mato Grosso mantém a
liderancano ranking de producdo naciond.
A Conab esima produgéo de 16,512 mi-
IhGes de tondadas, com aumento de 7,5%.
A &eaplantadano Estado deve subir 6,3%,
para 5,449 milhdes de hectares. A produti-
vidade esta estimada em 3.030 quilos por
hectare, subindo 1,1% nacomparacdo com
asdfraanterior. A Conabindicaleve queda
na safra do Parand, 0 segundo maior pro-
dutor naciond. Os produtores paranaen-
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ses deverdo colher 11,88 milhdes de tone-
ladas (recuo de 0,3% contra 11,915 mi-
IhGes de tondladas), em uma area plantada
de 3,910 milhdes de hectares — recuo de
1,7% — e com rendimento de 3.038 quilos
por hectare — dta de 1,4%.

A Associagdo Brasileiradas Indlstri-
as de Oleos Vegetais (Abiove) projeta
uma safra brasileira de soja de 60,5 mi-
Ihdes de toneladas em 2007/08. A enti-
dade trabalha com exportacéo de 27,3
milhdes de toneladas em 2008/09 e esti-
ma processamento de 31,5 milhdes de
toneladas. A projecdo indica estoqueini-
cial de2milhdesdetoneladasefina del
milh&o. A producéo defarelo de sojaesta
estimada em 24 milhfes de toneladas,
com consumo interno de 11 milhdes e
exportacdes de 13,1 milhGes de tonela-

Dylan Della Pasqua - dylan@safras.com.br

das. Em relacéo ao 6leo de soja, a esti-
mativa é de producdo de 5,9 milhdes de
toneladas. O consumo interno esta pre-
visto em 4 milhdes e a exportacéo em 2
milhdes de toneladas. Para a safra 2006/
07, a Abiove manteve sua estimativa de
producdo em 59,1 milhdes de toneladas.
As exportagdes no ano comercial 2007/
08 tiveram sua projecéo cortada, recu-
ando de 24,5 milhbes para 24 milhdes de
toneladas. A projecéo de esmagamento
seguiu em 30,7 milhdes. A producdo de
farelo esta estimada em 23,5 milhGes de
toneladas, com consumo interno de 10,7
milhdes e exportacdo de 12,9 milhdes de
toneladas. Para 0 dleo, a previsio é de
producdo de 5,85 milhdes, com consu-
mo doméstico de 3,55 milhdes e expor-
tacdo de 2,4 milhdes de toneladas.
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MILHO

Arno Baasch - arno@safras.com.br

MERCADO BRASILEIRO REGISTRA PRECO ALTO NA COLHEITA

O mercado brasileiro de milho man-
tevepregos elevados até a primeiraquin-
zenade fevereiro, acimada paridade de
exportagdo, de US$ 235 a US$ 240 por
tonelada FOB, mesmo em um periodo
decolheitainicial dasafranova. O ana-
lista de Safras & Mercado Paulo Moli-
nari aponta que o preco médio da saca
de milho permanece de US$ 13 a
US$ 14, nas principais pragas de co-
merciaizacdo do Sul e do Sudeste, pa-
tamar extremamente alto para este pe-
riodo do ano. “O prego até caiu em re-
lacdo a dezembro, com a reducéo na
demanda interna e o reposicionamento
dos estoques para janeiro, mas segue
alto devido ao baixo volume restante de
milho da safra passada em poder dos
vendedores e ao ritmo de colheita da
safra nova’, afirma.

ParaMolinari, umequilibrio dos pre-
¢os no mercado interno frente a parida-
de de exportacéo depende do climaedo
ritmo de colheita, que esteve lenta nos

R L e el LR

Média dos precos do'milho

(R$/saca 60 kg - Centro-Sul)
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primeiros quinze dias do més devido ao
excesso de chuvas no Pais, especial-
mente nas Regides Sudeste e Centro-
Oeste. Por outro lado, as chuvas vém
favorecendo o plantio da safrinha 2008,
trazendo bons volumes de umidade ao
solo, como no oeste do Parand, onde as
lavouras de milho e soja colhidasjaes-
t&o recebendo sementes para cultivo da
segunda safra de milho. Quadro similar

ocorre no sudoeste de Goias, com as
primeiras lavouras de soja colhidas ce-
dendo espaco parao milho safrinha. “ Os
niveis de umidade no solo sdo muito
bons em todas as regides de safrinha e
é possivel que este sgja um dos princi-
pais motivadores para um novo bom
plantio em 2008. Outro fator é o prego,
que segue favoravel para produtor”, si-
nalizaMolinari.

CAFE

Lessandro Carvalho -

lessandro@safras.com.br

NEGOCIOS ACELERAM COM ALTA NOS PRECOS

Os negdcios com café ganharam um
pouco maisderitmo neste principio deano,
depois do “reces0” com as festas de fim
de ano. O proprio mercado de café, ape-
sar de relutar um pouco, mostrou uma li-
nha pogtiva, o que facilitou os negocios.
Para 0 mercado brasileiro, ainda servia
como referéncia aos vendedores 0 preco
de R$ 260 a saca para 0 ardbica de bebida
dura. A partir destes nivels os produtores
maostravam maior disposicdo em vender. E
0 mercado trabahou acima desse nivel na
maioriados dias dejaneiro e também ago-
ra em fevereiro. Era judtificavel uma me-
Ihora no nivel de atividade. A indefinicéo
gue marcou 0 més de janeiro pregudicou
ummel hor desempenho comercid. Ospre-
cosreagiam, masnao empolgavam. Noen-
tanto, apds um periodo de quietude, com
boa parte dos vendedores ndo fazendo ne-
gdcios desde a primeira quinzena de de-
zembro, surgiu a necessidade natural de
caixa de vendedores.

A bolsanova-iorquinaabriu o0 ano de

Lo e
Preco para bica corrida do sul de Minas

(Bebida Boa - Tipo 6 - R$/saca de 60 l&g)

® agosto 250,30
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3 nove_mbl-‘o g 245,70
dezembro 2?8 10
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fevereiro

2008 com aradbica para entrega ho més
de margo negociado a 136 centavos de
ddlar por libra-peso. Esse café chegou a
cair a 129,70 centavos e voltou a subir,
jé& chegando a faixa de 150,00 cents/lb,
cotacBes mais altas em dez anos. No
Brasil, o prego de R$ 260, que parecia
melhor, ja passou de R$ 280 a saca, ace-
lerando negGcios com maior atrativida
de ao produtor. Nova lorque vem subin-

do bastante acompanhando outros mer-
cados, especiamente o café robusta em
Londres, que ndo péra de subir, alcan-
¢ando da mesma forma patamares his-
toricos dealta. O aperto naofertade café
no mundo depois da modesta safra co-
Ihida ano passado no Brasil, como des-
taca o analista de Safras & Mercado Gil
Barabach, segue sendo fator de suporte
as valorizagbes no mercado.
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MERCADO DA SINAIS DE ENFRAQUECIMENTO

A pouca disponibilidade de arroz
nas maos da iniciativa privada tem
sustentado 0s precos nas principais
pracas do Brasil. “Porém, jAhésinais
de enfraguecimento em algumas re-
gides’, comenta Tiago Barata, ana-
lista de Safras & Mercado. Nos Es-
tados do Sul, as lavouras vém apre-
sentando boas condicdes, embora
estejam com o desenvolvimento ligei-
ramente atrasado em algumas locali-
dades, em funcao do plantio tardio e
da grande frequiéncia de dias frios e
de pouca luminosidade.

A colheita, apesar de ainda estar
ocorrendo de forma incipiente, esta
em andamento, principal mente na
Fronteira Oeste galcha. “A partir de
agora, a entrada da safra nova deve
se intensificar, iniciando um proces-
so de achatamento das cotacdes”,
prevé Barata. O pico deve ocorrer
entre o final de marco e primeiraquin-
zena de abril.

Preco do arroz irrigado em AIegrete/RS

Rodrigo Ramos - rodrigo@safras.com.br
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Sobre os potenciais problemas re-
lacionados a falta de espaco fisico
para o armazenamento da producao
gue o Rio Grande do Sul esta colhen-
do, o analista acredita que a situacéo
ndo é tdo cadtica como esta sendo
alardeado. “Existe, de fato, um volu-
me bastante elevado de arroz no es-
toque publico depositado nos arma-
zéns do Estado, mas ha espaco de

WES s

sobra nos privados”, afirma. O quin-
to levantamento da Companhia Na-
cional de Abastecimento (Conab) para
a safra brasileira 2007/08 de arroz
indica producdo de 12,013 milhdes de
toneladas, o que representa um
acréscimo de 6,2% sobre as 11,316
milhdes de toneladas de 2006/07. A
area plantada foi estimada em 2,962
milhdes de hectares.

TRIGO

MERCADO SEGUE TENDENCIA ALTISTA

O mercado de trigo encerrou o
més de janeiro com precos mais altos
e manteve atendéncia durante os pri-
meiros 15 dias de fevereiro. Apesar
da elevacao das cotacbes, em feve-
reiro a movimentagéo seguiu escas-
sa, com moinhos abastecidos e inter-
nalizando o trigo daArgentina. O ini-
cio do ano apresenta tradicional len-
tiddo, mas o periodo de festas de
carnaval foi marcado pela turbulén-
cia no mercado internacional do tri-
go.

As bolsas norte-americanas rom-
peram a cotagdo de US$ 10 por bu-
shel e seguem buscando novos recor-
des de alta. Na Argentina, apesar da
liberacdo para a exportacdo de mais
2 milhdes de toneladas, a oferta se-
gue escassa e 0s precos subindo, ain-
da que nominal mente.

“A liberagéo ‘em doses homeopa-
ticas’ de 400 mil toneladas por més
torna a disputa pelo cereal vizinho

o

R$/tonelada)

LI\_/Iedla mensal do preco do trlgo em Mar}

agosto 576,96
setembro 640,00 "
outubro 9

. novembro
i dezembro L
4 janeiro

R T,

] feverelro M

aindamais acirrada e abre espaco para
novas elevacoes’, explica o analista
de Safras & Mercado Elcio Bento.
“Isso tudo é favorecido pela eleva-
¢do dos pregos nos EUA, que aumenta
a vantagem do produto dos herma-
nos’, aponta. Todo este cenario, em
tese, deveria ter reflexos diretos no
Brasil.

Contudo, o mercado doméstico se-

Antenor Salvoldi Jr. - antenor @safras.com.br

AP =N

guiu bastante travado. As indicagdes
de pregos apresentam pequenas va-
riacdes, mas apenas nominais. No Pa-
rana, a pedida do produtor na primei-
ra quinzena de fevereiro oscilava en-
tre R$ 670 e R$ 680 por tonelada,
com a indicagdo dos moinhos entre
R$ 630 e R$ 650. No Rio Grande do
Sul, negécios entre R$ 500 e R$ 510
a tonelada.
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FLASH

COAMO REELEGE AROLDO GALASSINI

ATE 2011

Em assembléia no més
passado, os associados da
Coamo Agroindustrial Coo-
perativaelegeram o Conselho
de Administrag8o dainstitui-
¢a0 para a gestéo 2008/2011
e 0 Conselho Fiscal para o
exercicio 2008. Oidealizador
e presidente da Coamo, o
agronomo Aroldo Gallassini
(foto) e o engenheiro agro-
nomo e diretor-secretério
RicardoAccioly Calderari fo-
ramreeleitospelaAssembléia
paramaisquatro anosafrente
da diretoria da Coamo. Os
associados também aprova-
ram as contas do exercicio
de 2007 que totalizaram re-
ceitas globais de R$ 3,47 bi-
IhGes e sobras no montante

Divulgacao

2007 é resultante do trabalho
incansavel da diretoria na
busca do crescimento e ma-
nutencdo da cooperativa, do
comprometimento dos seus
funcionérios as diretrizes es-

de R$ 236,92 milhdes. “O  tabelecidas e da participacéo
bom desempenho econdmi-  ativa do quadro social”, afir-
co-financeiro da Coamo em  mou Gallassini.

AGRONEGOCIO AJUDA RANDON
A BATER RECORDE

O agronegécio colaborou para o excelente desempenho
da Randon Implementos e Participaces em 2007. A empre-
sa de Caxias do Sul/RS bateu seu recorde, com receita bru-
ta total de R$ 3,6 hilhGes no ano passado. Os resultados
acima das expectativas sdo provenientes do agronegoécio e
mineracéo, além da area de bens de consumo duraveis e
ndo-duraveis brasileiros. A receita liquida consolidada fe-
chou em R$ 2,5 hilhdes, 25,2% maior que a de 2006, en-

guanto o lucro bruto chegou a

R$ 671,1 milhdes no acumula-

do de 2007, 0 que represen-

tou um aumento de 27,3% em
I"'li ‘? . relacdo ao ano de 2006 (R$
&

527,1 milhdes), ao passo que
o lucro liquido consolidado foi
de R$ 173,4 milhdes. Segun-
do Davi Randon (foto), vice-
presidente do Conselho de
Administracdo da empresa,
“se 2007 ndo foi o melhor,
foi um dos melhores na
histériadaRandon”. Se-
gundo €ele, a recupera-
¢ao do agronegdcio e a
“explosdo” da bioner-
giajustificam parte do
desempenho.
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ARYSTA LIFESCIENCE DA AMERICA
DO SUL COM NOVO PRESIDENTE

O ano de 2008 comega com novidades na Unidade
de Negdcios América do Sul daArysta LifeScience. A
partir dejaneiro, Flavio Prezzi, até entdo presidente da
Arysta do Brasil, assume o comando da empresa para
toda a América do Sul. Natural de Porto Alegre/RS,
Prezzi é agronomo e acumula mais de 25 anos de ex-
periéncia no setor de defensivos agricolas no Brasil e
em paises como Estados Unidos, Inglaterra, México,
Guatemala, entre outros. Prezzi assume com o desafio
de ampliar a presenca da Arysta na regido, aproveitan-
do as oportunidades desse mercado através da inte-
gracdo das varias empresas que fazem parte do grupo.
Sediada em Téquio, no Japao, o grupo Arysta LifeSci-
ence produz e comercializa produtos para protecéo das
plantas (defensivos agricolas, fertilizantes e produtos
verdes).

GOODYEAR APRESENTA 27 PNEUS

NO SHOW RURAL

A Goodyear expds no
Show Rural Coopavel, em
Cascavel/PR, em fevereiro,
27 pneus, entre aplicacbes
agricolas, pneus para cami-
nhdes, para aplicacdes in-
dustriais, para veiculos de
passeio, além de produtos
como a linha de correias
agricolas da empresa. Entre
osseusdestagues, alinhara-
dial agricolaOptitrac e are-
cém-lancada linha Fortera
para picapes. Pioneiranafa-
bricagdo de pneus radiais
agricolasnaAmérical atina,
a Goodyear destacou alinha
radial agricola Optitrac, ex-
pondo duas das seis medi-

das disponiveis da familia
Optitrac: 460/85R34 DT
806 e 800/65R32 DT 830.
“Temos diversos estudos em
pneus radiais Optitrac, de-
senvolvidos em parceria
com alguns de nossos clien-
tes, que nos fornecem dados
como economia de até 7%
no consumo de combustivel
e praticamente o dobro de
durabilidade do produto em
horas, tudo isso em relagéo
aos produtos convencio-
nais”, destacou Rubens
Campos (foto), gerente de
marketing comercial.
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DUPONT: ESTRATEGIAS PARA AUMENTAR A
PRODUTIVIDADE

O vice-presidente do grupo DuPont, J. Erik Fyrwald
(foto), anunciou durante o0 12° Férum Anual Agricul-
tural Biotech da Goldman Sachs um novo sistema de
controle de insetos para a linha de sementes de milho,
além de uma nova plataforma de tecnologia para o gréo
de soja, que permitira ganhos de 40% de produtividade
nos proximos dez anos, e uma segunda marca de se-
mentes de milho hibrido no Brasil — a BioGeneT. O
novo sistema para o controle de insetos, Optimum(R)
AcreMax(TM), proporcionara o crescimento da planta
com maior produtividade. O primeiro de varios produ-
tos da Optimum(R) AcreMax(TM) aguarda aprovagéo
regulatéria e sera langado antes de 2009. “O sistema
Optimum(R) AcreMax(TM) usaraumacombinagdo Uni-
ca de tecnologias aprovadas para entregar os melhores
produtos e aumentar a produtividade, conveniéncia e
reducéo de perda da colheita’, destacou Fyrwald.

FEIRA TEM NOVO NOME: TECNOSHOW COMIGO

A Feira Tecnolégica da Comigo, de Rio Verde/Goias, de 1° a 5 de abril, jatem novo
nome: Tecnoshow Comigo. A expectativa da cooperativa Comigo, de Goias, promotora
do evento, é repetir o sucesso de sempre. Na Ultima Feira, ainda com o nome Agrishow
Comigo, a comercializacdo superou os R$ 120 milhdes, e dois recordes foram batidos: o
de publico, superior a 41 mil pessoas, e 0 de expositores, que atingiu a marca de 215. A
Tecnoshow Comigo tem como caracteristica principal da mostra gerar e difundir tecno-
logias agropecuarias para o produtor rural. Um niimero expressivo de experimentos com
novas variedades, sistemas de plantio, aplicacGes de insumos, etc., € desenvolvido no
Centro Tecnol6gico Comigo, local do evento.
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SAFRA 2008 DA MIOLO E UMA DAS MELHORES
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A 262 edicdo do Con-
gresso Brasileiroda Ciéncia
das Plantas Daninhas e o
18° Congreso de la Asocia-
cién Latinoamericana de
Malezasocorremde4 a8de
maio, na cidade mineira de
Ouro Preto, nas dependén-
cias do Parque Metallrgi-
co — Centro de Artes e Con-
vengdes da UFOP. Os con-
gressos sao realizados pela
Embrapa Milho e Sorgo e
pela Universidade Federal
de Ouro Preto. Ja a promo-
¢ao éda Sociedade Brasilei-
ra da Ciéncia das Plantas
Daninhas e da Asociacion
Latinoamericana de Male-
zas. Maisinformagfesno site
www.26cbepd.com.br.

O 11°Encontro Nacional
de Plantio Direto na Palha
se realiza de dois a quatro
de julho, em Londrina/PR.
Durante trés dias serdo rea-
lizadas discussdes e pales-
tras sobre tecnologias e téc-
nicas de plantio direto com
algumas das maiores auto-
ridades sobre o assunto.
Mais informacdes do even-
to, inclusive sobre como par-
ticipar, podem ser obtidas
pelotelefone (42) 3223.9107,
email febrapdp@uol.com.br
e site www.febrapdp.com.br.

Oinverno rigoroso de 2007
(o mais intenso das Ultimas
décadas) e o verdo com cli-
ma seco e indice de chuvas
abaixodonormd (influénciado
fenbmeno La Nifa) pro-
porcionaram condigBes ideais
para brotacéo e maturacdo das
uvas. A expectativaéde quea
safra de 2008 deva atingir in-
dices de quaidade iguais as

melhores safras dos Ultimos
tempos. Por isso, a Miolo
Wine Group deve produzir em
2008 seus vinhos especiais,
€laborados somente em safras
excepcionais, como o Lote43,
Merlot Terroir e o Brut Millé-
sime. Nas safras de 2006 e
2007 esses vinhos ndo foram
produzidos. “ Asbaixastempe-
raturas proporcionaram uma

brotacdo uniforme, o quesere-
fletiu em uma maturacdo tam-
bém parelha e na étima sani-
dadedasuvas’, explicao agré-
nomo daempresa, Ciro Pavan.
“Asuvas merlot 2008 vépo ori-
ginar vinhos aveludados, ma-
cios e concentrados. Vamos
elaborar oMerlot Terroir”, des-
tacaAdriano Miolo, diretor da
empresa.

A gquinta edicdo do Show
Clevtd de Agronegéciosocor-
reem24e25demaio, na PRT
280, km 101, enClevelandia/
PR. O evento é direcionado
ao produtor rural de todo o
sudoeste do Parand, oeste de
Santa Catarina e demais re-
gides etera como expositores
as principais indistrias bra-
sileiras de equipamentos
para agropecuaria. Havera
mostras de bovinos, caprinos,
ovinos e pequenos animais.
Maisinformacdes pelos fones
(46) 3252.1130 e (46)
3252.1487 e pelo e-mail
clevtdd @ yahoo.com.br.
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MATO GROSSO
DO SUL GANHARA
USINA

O empresario Mario Gar-
nero (foto), do grupo Brasi-
linvest, anunciou no més pas-
sado a construcdo de uma
usina de biodiesel em Mara-
cgu/MS, com capacidade
para processar 100 mil tone-
ladas do combustivel por ano.
O investimento inicial é de
US$ 20 milhGes e aprefeitura
local doou um terreno de 80
hectares no valor de R$ 1
milhdo paraaimplantacéo da
unidade. Inicialmente projeta-
da para esmagar soja, ausina
da Brasilinvest Energia, uma
subsidiariado grupo, também
devera trabalhar com outros
tipos de oleaginosas, como
girassol, pinhdo-manso e
crambe, também chamada
couve-marinha. “O preco do
Oleo de soja hoje praticamen-
te inviabiliza a producdo de
biodiesd”, disse Garnero. As
operacdes da usina terdo ini-
cio em abril de 2009.

TOCANTINS PODE TER FABRICA

INDIANA

A india, por meio daem-
presa Terasol Energy, ava-
liaapossibilidade deimplan-
tar fabrica de biodiesel em
Tocantins. O projetofoi dis-
cutido no fim de janeiro du-
rante reunido entre repre-
sentantes da companhia in-
diana, Sebastiado Pelizari JU-
nior, presidente do Institu-
to de Desenvolvimento Ru-
ral do Estado do Tocantins
(Ruraltins), e Eduardo Bun-
dira, proprietario daBiotins
Energia, controladora de
usina de biodiesel instalada
no municipio de Paraiso. O
interesse dos indianos é
montar uma fabrica cuja
matéria-primaseja o pinhao-

manso. Com o intuito de
adquirir terras no Estado
para o plantio, os empresa-
rios indianos ficaram de vi-
sitar algumas areas nos mu-
nicipios de Paraiso, Casea-
ra, Pium, Pedro Afonso e
Gurupi. Ementrevistaalra-
nilde Gongalves, da Secre-
taria da Comunicagdo do
Estado de Tocantins, o
vice-presidente da Terasol
Energy, Marcelo Khair, in-
formou que a india possui
uma das maiores areas do
mundo cultivadas com o
pinh&o-manso e conta tam-
bém com pesquisas e no-
vas variedades cultivadas
COM SUCEeSSO.
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VOLVO AGORA E “NEUTRA” EM
CARBONO

Foram dois anos de trabalho e 10 milhdes de euros
(quase R$ 26 milhdes) investidos para concretizar um
plano ambicioso na area ambiental, mas a fabrica da
Volvo Trucks em Ghent (Bélgica) tornou-se a primeira
do mundo neste setor a ganhar o selo de “neutra em
carbono”. Ou sgja a unidade tem hoje emisséo zero de
dioxido de carbono, o CO,, principal gas responsavel
pelo efeito estufa. Para chegar aisso, a unidade substi-
tuiu o sistema de aquecimento a gas natural por uma
usina de biomassa. Também foram instaladas trés tur-
binas edlicas para prover 50% da eletricidade, sendo o
restante da energia consumida de hidrelétricas. Outra
aposta do grupo é no desenvolvimento de motores que
combinem diferentes biocombustiveis. A empresa ja
criou sete caminhdes-protétipos movidos a biodiesdl,
biogas, etanol, metanal, diesel sintético, éter dimetilico
e hidrogénio.

BIOCAR PODE AUMENTAR
PRODUCAO

A UsinadeBiodiesel Biocar, queestainstaladano Dis-
trito Industrial de Dourados/MS, ja esta com producéo
diariamédia de 30 mil litros, mas a empresa tem capaci-
dade de ampliar a producéo para até 180 mil litros de
biodiesel por dia. O empresario José da Silva Carreiro,
proprietério da usina, diz que Dourados tem uma exce-
lente posicdo geogréfica e, 0 mais importante, oferece
matéria-prima em abundancia. “Nossa empresa € genui-
namente douradense. Vejo hoje um sonho de crianga sen-
do redlizado.” O empreendedor conta que a Biocar jafir-
Mou uma parceria com o grupo italiano Aquagroup Hol-
ding Luxemburgo, que investe na area de producdo de
alimentos na Europa e tem sede em Mildo. “O biodiesel é
o combustivel do futuro e aredencdo da energia no mun-
do. Estou feliz com essa oportuni dade que a vida propor-
cionou a mim e & minha familia’, enfatizou Carreiro.
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AGROPALMA PREVE AMPLIAR PLANTIO

duzidas no Brasil, pela Embrapa, e também
provenientes da Costa Rica’, comenta Tulio
Dias, gerente socioambiental da Agropa ma.
Foram importadas cerca de 370 mil semen-
tes deste palis, que figura entre os maiores
| produtores de palma das Américas. Os 4
mil hectares devem comegar a produ-
F I zir em 2011, o que per-
‘u e Mt raaA-
gropalma
aumentar
em cerca
de 10% sua
producéo
-y de Oleo.
& “Além  do
S cultivo em ter-
ras proprias, 0s
novos plantios a-
brangem uma &rea de
700 hectares de produto-
res independentes, que traba-
Iham em parceria conosco”, con-
clui Dias.

BIOCOMBUSTIVEL PODE SER PREJUDICIAL AO MEIO
AMBIENTE

Combustiveis alternativos feitos de milho, soja, cana-de-aclicar e palma podem, em
alguns casos, aumentar a quantidade de didxido de carbono que vai para a atmosfera,
revelaram pesquisadores norte-americanos. Eles disseram que os biocombustiveis po-
dem realmente prejudicar o meio ambiente se forem produzidos em terras que anterior-
mente eram pastos, florestas tropicais ou savanas. Combustiveis nao-fosseis — etanol
feito de milho ou cana-de-aclcar e biodiesel de palma ou soja— sdo destinados areduzir
a dependéncia sobre produtos derivados de petroleo, que liberam didxido de carbono
(gés carbbnico) quando queimados. Entretanto, os biocombustiveis podem liberar car-
bono mesmo antes de serem queimados, dependendo de como séo feitos, relatou o co-
autor do estudo Jason Hill, da Universidade de Minnesota.

Maior produtor de pama
da América Latina, o Grupo
Agropalma planeja, para
2008, novos plantios que so-
mam 4 mil hectares. A inici-
ativa, que também inclui a
compra de sementes, totali- i
za investimentos de R$ 12
milhdes. Atualmente, acom-
panhiacontacom 33 mil hec-
tares de &reas de plantio e . E
extracdo situados nos muni-
cipiosparaensesde Tailandia,
Acara e Moju, a 150 quil6-
metrosde Belém. “ Estéo sen-
do plantadas variedades pro-

MICROUSINA
TRANSFORMARA
OLEO DE
COZINHA

A cidade de Hortolandia,
regido metropolitanade Cam-
pinas/SP, langou em feverei-
ro uma microusina de biodi-
esel. O projeto, resultado de
parceria entre a Prefeitura, a
Cooperativa de Reciclagem
Unidos para Vencer e dois
estudantes universitérios,
tem como objetivo diar apre-
servacao ambiental ageracdo
de renda. A cooperativa fara
o recolhimento do 6leo usa
do parafrituras que iria para
0 esgoto (e que ndo tem tra
tamento na cidade). De acor-
do com o secretario de Pla
nejamento Urbano e Desen-
volvimento, Dimas Correa
Padua, o trabalho de consci-
entizagdo sobre a preserva
¢do ambiental ja comegou,
com palestras, seminarios e
apresentacfes de video em
escolas, igrejas e associagies
de moradores, aém de con-
tato com empresas que man-
tém restaurantes e consomem
muito 6leo. A estimativa é
gue, de inicio, a cooperativa
produza 50 mil litros de bio-
diesel e 10 mil litrosdeglice-
rina por més.

EUROPEUS QUEREM INVESTIR NO BRASIL

Um grupo de investido-
res italianos que esteve no
ultimo més em Pederneiras/
SP plan€ja construir na re-
gido de Bauru, oeste paulis-
ta, uma usina de biodiesel
avaliada entre 30 milhdes e
40 milhdes deeuros (R$ 102
milhdes). Segundo o diretor
do grupoitaliano ICQ, Enzo
Stentella, em marco uma
reuniao ocorre na regiao
para buscar parceiros.

“Queremos produzir biodi-
esel apartir do pinh&o-man-
S0 e com a sobra da bio-
massa produzir energia el é-
trica’, revela. Ndo esta de-
finidaaindaacidade em que
ausinaserainstalada. A res-
peito daintencdo dosinves-
tidores estrangeiros em ex-
plorarem o lixo produzido
pelaregido, aprefeitade Pe-
derneiras, Ivana Maria Ber-
tolini Camarinha (foto),

afirmou que sera feito um
|levantamento da quantidade
exatadelixo produzido pela
regido. A Empresa Munici-
pal de Desenvolvimento Ur-
bano e Rural de Bauru
(Emdurb) aguarda o envio
de uma carta de intencdes
pelaPrefeitura de Pedernei-
ras a todos os municipios
sobre o projeto para apre-
sentar a idéia ao prefeito
Tuga Angerami, de Bauru.
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NoOVIDADES NO MERCADO

Nilson Konrad

PLANTADEIRAS E PLATAFORMAS DA MASSEY FERGUSON

A Masey Ferguson entrou numa nova categoria de produtos. No Show Rurd
Coopavd foi apresentada uma série completa de plantadoras e semeadoras de 2 a 30
linhas, dém de dois model os de plataformas de milho com variagdes de 4 a12 linhas.
“A nova linha expande nossa oferta de produtos, mantendo a tradicdo da Massey
Ferguson de atender as mais diversas culturas e diferentes tamanhos de propriedades
no Brasi| e exterior, aém de oferecer ao produtor rural solugdes completas do plantio
acolheta’, explicou Fabio Piltcher, diretor de marketing da empresa.

AGCO do Brasil - Av. Guilherme Shell, 10.260 - Canoas/RS CEP 92420-
910 - Fone 0800 70 44 198 - www. massey com.br

ey

QUATRO NOVOS HIiBRIDOS DA AGROESTE

A Agroeste Sementes exp6s no
Show Rural Coopavel quatro lanca-
mentos em hibridos de milho paraalta
tecnologia: AS 1540 (de ciclo preco-

ce, graos semiduros amarelo-alaran- & )
jados) e AS 1551 (de ciclo superpre- [§

coce, gréos longos e pesados, semi-

duros amarel os), ambos voltados para

a safra de verdo e safrinha, e 0 AS
1572 (ciclo precoce, de graos ama-
relos semidentados) e AS 1579 (ciclo

precoce, gréos semiduros amarelo-alaranjados), para a safra de veréo.

Agroeste - Rua Antonio Vacaro, 130 - CP 185 - Xanxeré&/SC - Fone: (49)

3441-5500 - www.agroeste.com.br

NEW HOLLAND COM SEIS NOVOS MODELOS

A New Hollland langou durante o
Show Rural Coopavel seis novos mo-
delos de tratores e colheitadeiras. Os
modelos de tratores da Série 30, 7630 e
8030, o trator T7040, dalinhaT7000, e
as colheitadeiras TC5090, CS660 Su-
perflow e CR9060. “ Trata-se do maior
lancamento de méguinas agricolas des-
taedicdo do Show Rural. Estamos apre-
sentando essas maquinas justamente no
momento em que os agricultores bus-
cam modernizar suas frotas para se ade-
quar a safra 2007/2008, que sera mar-
cada por bons precos e altas produtivi-
dades’, explicou o diretor comercial da
empresa, Luiz Feijé.
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New Holland - Av. Juscelino Kubits-
chek de Oliveira, 11.825 - Caixa Pos-
tal 14040 - Curitiba/PR -CEP 81450-
903 - Fone: (41) 2107-7111 -
www.newholland.com.br
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GSI/AGROMARAU LANCA

SEIS PRODUTOS
A GSl/Agroma- :
rau, empresa fa-
bricante de equi-
pamentos para
confinamento
de aves e sui-
nos e solucdes
paraarmazena
gem de gréos,
lancou no Show
Rura Coopavel seis

produtos aos mercados

de suinoculturae avicultura. Em avicul-
tura as novidades séo o Nipple Click
GSl, Exautor 50", Ninho Automético
Comfort Plus e Sistema de Pesagem de
Aves SP-22. Ja em suinocultura o des-
taque é parao Comedouro Creche HD+
e para o Controlador de Ambientes In-
tegra Pro CA-05, que é também utiliza-
do em ambiéncias de aves.

GSI/Agromarau - Rodovia RS 324,
km 80 - Marau/RS - CEP 99150-000
- Fone: (54) 3342-7500 -
Wwww.agromarau.com.br

SECADORES DE COLUNA
CASP

Construidos em
chapa de aco gava it :
nizado no sistema §
modular, com estru-
turareforgada, os se-
cadores de coluna
CASP proporcionam
6timo rendimento de TR
secagem, facilidade :
de operagdo e baixo
consumo energético. |
O sistema é autolim-
pante, possui torrede
secagem e difusores construidos em aco
galvanizado, base metdlica, diminuindo
custos com obra civil e agilizando pro-
cesso de montagem, termdmetros para
controle do secador e fornalha e painel
de controle automatizado (temperatura,
umidade e controle de descarga— opcio-
nal), entre outras caracteristicas.

CASP - Rua Sebastido Gongal-
ves Cruz, 477 - Amparo/SP - CEP
13904-904 - Fone: (19) 3808.8800 -
www.casp.com.br

Divulgacao
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FIQUE LIGADO

Curso de especializacdo e manejo de solo

O Departamento de Ciéncia do Solo da Escola Superior de Agricultura
Luiz de Queiroz (Esalq), da Universidade de S&o Paulo (USP), oferece a
décima edigao do curso de especializagdo em Manejo de Solo. O curso é
coordenado pelo Prof. Luis Reynaldo Ferracciu Alleoni, que possui dou-
torado em Solos e Nutricdo de Plantas e Livre-Docéncia em Quimica do
Solo pela Esalg/USP, além de P6s-Doutorado pela Universidade da Flérida,
nos EUA.

Aprovado pelo Ministério da Educacéo e Cultura (MEC), o curso tem
por objetivo abordar e discutir com os participantes as bases teoricas e
as praticas de manejo necessérias para uma producdo agricola susten-
tavel, economicamente justa e ambientalmente correta, além de promo-
ver um intercAmbio entre profissionais dos setores de pesquisa e de
produgdo agropecuaria.

Fazem parte do corpo docente do curso boa parte dos docentes do
Programa de Po6s-Graduacéo (PPG) em Solos e Nutricdo e Plantas da
Esalq, um dos quatro programas a receber da Capes/MEC a nota maxima
(conceito 7) num universo de 144 programas de PG na area de Ciéncias
Agrérias |. O PPG em Solos e Nutri¢cdo de Plantas da Esalq foi o Unico do
Brasil a receber conceito maximo na area de Solos.

Oferecido desde 1998, o curso ja contou com a participacdo de cerca
de 350 profissionais de reconhecida lideranga nas areas agrondmica e
florestal, trabalhando com culturas anuais e perenes. Além dos temas
tradicionalmente ligados ao manejo do solo, séo abordadas as relagbes
entre o0 solo e 0 meio ambiente, o que tem atraido a participagao de gedlogos,
gedgrafos, bidlogos, gestores ambientais e administradores de empresa
de S&o Paulo e outros Estados, como Minas Gerais, Parand, Rio de Janeiro,
Goias, Bahia, Espirito Santo e Mato Grosso do Sul.

O curso se estendera por 18 meses, até junho de 2009. As aulas séo
presenciais em Piracicaba, as sextas-feiras (19h30 - 22h30) e sabados
(7h30 - 12h e 13h30 - 18h), em 30 finais de semana alternados, dez por
semestre. Além de aulas tedricas, cujas apostilas os alunos recebem com
15 dias de antecedéncia, ha um numero significativo de aulas praticas, nas
quais os alunos tém a oportunidade de interagir e interpretar estudos de
caso e realizar andlises laboratoriais quimicas, fisicas e mineralogicas em
amostras de diversos tipos de solos.

H& também aulas de campo para conhecer os principais atributos
das diversas classes de solo, a restauragdo de areas degradadas, os
sintomas de deficiéncia e toxicidade dos elementos nas principais plan-
tas cultivadas, a avaliagdo de camadas compactadas do solo, a pratica
do sistema de semeadura direta e 0 manejo da adubacédo quimica e
organica.

Os principais temas do curso séo os seguintes: 1. Solos brasileiros:
classificacdo e caracteristicas gerais; 2. Manejo da &gua do solo e siste-
ma de irrigacé@o; 3. Compactagdo do solo; 4. Agricultura de Preciséo e
Sensoriamento Remoto aplicados a solos; 5. Planejamento do Uso da
terra; 6. Sistemas de preparo do solo/Cultivo minimo/ Conservagao dos
solos; 7. Manejo do solo sob sistema plantio direto; 8. Recuperagdo de
solos degradados quimica e/ou fisicamente; 9. Reagdes da matéria orga-
nica no solo; 10. Aquecimento global e relagdes solo-planta-atmosfera;
11. Dinamica dos nutrientes e elementos potencialmente toxicos nos so-
los; 12. Avaliagdo da fertilidade do solo; 13. Fungdes e sintomas de
deficiéncia e toxicidade dos nutrientes das plantas; 14. Principais orga-
nismos do solo e interagdes com as plantas cultivadas; 15. Manejo de
pragas e doengas de plantas no solo; 16. Residuos agroindustriais na
agricultura e no meio ambiente; 17. Utilizag&o agricola de calcério e ges-
so; 18. Manejo da adubacao de culturas de interesse econémico.

Informag6es adicionais podem ser obtidas na Fundag&o de Estudos
Agrarios Luiz de Queiroz (Fealq), com Maria Eugénia, pelo e-mail
cdt@fealq.org.br ou fone: (19) 3417-6604. Mais detalhes do curso no
site www.fealq.org.br/cdt_espec_det.asp?codigo=9.

Prof. Luis Reynaldo Ferracciu Alleoni, coordenador do
Curso de Especializagdo em Manejo do Solo da ESALQ/USP

i vion w—

ExpoConquista 2008 - Exposi¢cdo Nacional do
Agronegdcio de Vitoria da Conquista/BA
8 a 16 de marco
Parque de Exposi¢cGes Teopompo de Almeida —
Vitéria da Conquista/BA
Descricdo do evento:

A exposicdo é um grande e tradicional evento
comercial da regido, sendo grande promotor
econdmico, ao propiciar grande afluéncia de publico
e incremento dos negdcios agropecuarios,
comerciais, industriais, etc. O evento constitui-se,
ainda, em grande difusor de inovacbes tecnolégicas,
tanto em maquinas e equipamentos quanto em
insumos e material genético, bem como produtos
adequados ao competitivo e moderno mercado
globalizado de agronegécio, comércio e industria.
Informagdes: (77) 2101-4002
E-mail: coopmac@coopmac.com.br

Expodireto Cotrijal 2008
10 a 14 de marcgo
Parque da Expodireto Cotrijal —
Nao-Me-Toque/RS
Descricdo do evento:
Nos 84 hectares do parque, o produtor encontra,
todos os anos, resultados de pesquisas das mais
conceituadas instituicdes do Estado e do Pais, nas
diferentes atividades, especialmente da Regido Sul,
além de palestras e eventos onde se pode ficar
atualizado também em diversas areas.
Informacdes: (54) 3332-3636
E-mail: expodireto@cotrijal.com.br

FENICAFE 2008
26 a 28 de marco
Pica-Pau Country Club — Araguari/MG
Descricdo do evento:

O objetivo da Fenicafé é divulgar a importancia da
irrigacdo, lancando novos produtos e equipamentos,
bem como os resultados de pesquisas para o
incremento da produtividade e da qualidade do Café
do Brasil. Em seu Ultimo evento a Fenicafé superou
as expectativas em volume de negdcios,
participantes e eventos paralelos, quando mais de
15 mil pessoas oriundas de 680 municipios de 12
Estados realizaram negdcios na ordem de
R$ 25 milhdes com as 57 empresas expositoras.
Informacdes: (34) 3242-8888
E-mail: fenicafe@aca.com.br
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ESCOLHA SEU TRATOR

MF 250 XE Advanced 54.000 — - —

MF 255 Advanced 54.000 — — —
A I MF 265 Advanced 69.000 — — 32.000
graie MF 275 Advanced 70.000 69.000 50.000/36.000 45.000/30.000
MF 283 Advanced 80.000 — 60.000 =
Modelo 0km 2007-2006 2005-2000 1999-1995 MF 290 Advanced 84.000 — — 40.000
4100 37.000 _ _ _ MF 291 Advanced 104.000 — = —
4230.4 Cargo 54.096 _ _ — MF 292 Advanced 108.000 82.000 80.000/55.000 52.000
4230.4 Cargo Compactador 52.001 — — — MF 297 Advanced 117.000 — 78.000 =
4100.4 43.076 — — — MF 298 Advanced 120.000 — — _
4100 GLP 39.294 = = — MF 299 Advanced 130.000 — 85.000 —
4100 IND 39.294 _ _ _ MF 290 8x8 Shuttle Adv. 94.000 — — —
41184 45,888 B B = MF 5285 96.000 — — —
4230 40.900 — — — MF 5290 100.000 — — —
4230.4 45.200 _ _ _ MF 5310 112.000 — 60.000 —
4230 IND 45.000 — — — MF 5320 126.000 — — —
5075 76.000 = . . MF5290 8x8 Export 112.000 = = —
5075.4 84.000 _ _ _ MF 660 HD 160.000 — 75.000 55.000
5075 Cafeeiro 85.500 . . = MF 680 HD 190.000 = 134.000/120.000 75.000
5085 88.000 — 85.000 _ MF 6360 HD 230.000 — — —
5085.4 92.000 — 66.000 —
5085.4 Arrozeiro 94.000 — 56.000 —
BX 6110 120.000 — — -
BX 6150 135.000 — — — New H 0/ I an d
BX 6180 155.000 — — —
Modelo 0km 2007-2006 2005-2000 1999-1995
TT3840 62.000 60.000 — —
TL60OE 75.000 70.000 50.000 40.000
Case TL75E 84.000 80.000/65.000 75.000/40.000 50.000
TL85E 89.000 82.000 70.000 60.000
Modelo Okm 2007-2006 2005-2000 1999-1995 uLss= 00000 20080 8000 70.000
MXM Maxxum 135 148,000 — = 45.000 TS90 105.000 — — —
MXM Maxxum 150 165.000 — 150.000 — TM135 165.000 150.000 130.000/85.000 —
MXM Maxxum 165 181.000 = — = TM150 175000  160.000/95.000 140.000/90.000 —
MXM Maxxum 180 198.000 — — — TM165 180.000 160.000 145.000/95.000 =
Magnum 220 241.000 — — — TM180 210.000 190.000 — —
Magnum 240 264.000 — — — TM135E 150.000 135.000 — —
Magnum 270 297.000 — — — TM150E 160.000 140.000 — —
T7040 220.000 — — —
T7060 240.000 — — —
I i
JoHDesne Tramontini
5 —— A manca gue Tems & borga do Bras
Modelo Okm 2007-2006 2005-2000 1999-1995
5303 57.000 50.000 — —
5403 65.200 60.000 50.000 —
5403 4x2 55000 _ _ _ 3025 31.000 —
5603 75.000 70.000 65.000 52.000 5045 43.000 - = -
5603 4x2 62.720 — — —
5605 78.600 74.000 68.000 55.000
5605 4x2 72.300 — — _
5705 88.000 85.000 76.000 64.000
57054x2 81.940 = — = Valtra
6415 113.000 100.000 92.000 75.000
‘73‘5512 ﬁg-ggg ﬂg'ggg 108.000 lgg-ggg Modelo 0km 2007-2006 2005-2000 1999-1995
775 220000 = 125.000 — o 96.850 = = =
7815 245.000 — — — 800 100.100 — — _
8430 317.000 — — = 900 103.400 = - o
585 4x2 51.800 — — _
= 585 57.250 — — -
.!' x,f {.-_“-! 685C 71.700 — — 32.000
ik 785C 81.500 — 50.000 38.000
L — BF 75 72.050 — — _
o I RS 685ATS 71.700 — — 32.000
=TT BM100 111.250 — 65.000 _
. BM110 119.200 = 91.000/75.000 —
Modelo 0km 2007-2006 2005-2000 1999-1995 BM120 122.350 — — —
Mistral DT 50 4x4 62.000 56.000 — — BMi125 124.650 - = =
Technofarm R60 4x2 62.800 57.000 _ _ 1280R 159.400 — — _
Technofarm DT 604x4  68.900 P - - 1780 187.250 - 99.000/84.000 70.000
Technofarm DT 754x4  77.000 70.000 _ _ BH145 149.000 — — —
Rex DT 80 4x4 87.000 79.000 = = BH165 185.700 = - =
Globalfarm 100 4x4 98.500 89.000 — — BH180 189.950 115.000 110.000/85.000 80.000
LandPower 140 4x4 plat. 146100 132,000 = = EREES 205.950 = = =
LandPower 140 4x4 cab. 161.400 132.000 — —
LandPower 165 4x4 plat. 150.400 136.000 — _
LandPower 165 4x4 cab. 165.400 150.000 — _
Yanmar
Massey Ferguson Modelo 0km 2007-2006 2005-2000 1999-1995
1030 standard 39.000 — — —
Modelo Okm 2007-2006 2005-2000 1999-1995 1050 turbo completo 54.000 — — —
MF 250X F 49.800 — — 30.000/25.000 1155 completo 71.000 60.000 - =
MF 275 F 79.000 — _ _ 2060 completo 76.900 . — —
MF 283 F 85.000 _ _ _ 1175 completo 84.000 — — —
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ESCOLHA SUA COLHEITADEIRA

Case New Holland

Modelo 0km 2007-2006 2005-2000 1999-1995 Modelo 0km 2007-2006 2005-2000 1999-1995
Axial-Flow 2388 600.000 — — — TC57/19PES 360.000 340.000 240.000 190.000
Axial-Flow 2399 650.000 - = = TC59/23PES 395.000 350.000 270.000 220.000
Axial-Flow 8010 — — — — TC5090/25PES 440.000 — — —
CS660/30PES 520.000 480.000 450,000 —
CR9060 720.000 — — —

g JoHN DEERE

Valtra
Modelo 0km 2007-2006 2005-2000 1999-1995
u7s 230.000 210000 195000 160.000 P——
1175Hydro 270,000 250,000 230,000 100,000 MECEl Gk L0006 - Reerites
1450 315.000 290000 265.000 220.000 BC4500 320000 — — —
1550 371.000 350,000 315.000 280,000 BC7500-Axial 650.000 = = =
9650STS 564.000 530.000 475.000 390.000
9750STS 623.000 585.000 530,000 430,000

Informacgdes fornecidas pelas respectivas
empresas e/ou concessionarias de todo o Brasil
com valores médios formados pelas Regides
Sul, Sudeste e Centro-Oeste.

Os valores das tabelas podem variar de acordo
com a regido do Pals, acessorios, tipos de

Massey Ferguson

Modelo 0km 2007-2006 2005-2000 1999-1995 pheus, etc.

A e 00 = 225,000/150.000 " 185.000/100.000 No caso de maquinas usadas, a variacio ocorre
MF 34 Advanced 450.000 — 290.000/230.000 — d d d = d

M 36 50,000 - - - segundo o estado de conservacdo das mesmas.
MF 32 380.000 —_ — — !-_t

MF 9790 ATR - Axial - 690.000 = = = Estas tabelas estao disponiveis

www.agranja.com

——
/ 0 Brasil de tantas cores

~~ e sabores é agora
o Brasil dos tratores.

Movos Tratores John Deere 7715 e 7815, Feitos no Brasil, para o Brasil.
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AGROPECUARIAS

Agroceu- Planejamento
Agropecuario Ltda.
Fone: (45) 3266-2681
CéuAzul/PR

Agropecuéaria Cambara —
Trabalhamos com toda a
linha para a agricultura e a
pecuéria. Fone / Fax : (49)
3275-2273
agrocambara@gmail.com
Av. Olinkraft, 2560
Otacilio Costa/SC

CEP: 88540-000

Apoio Agricola. Linha com-
pleta para a agricultura e
também para a pecuéria.
Medicamentos veterinari-
os, adubos, sementes,
etc. Somos representan-
tes do suplemento mineral
Real H.

Fone: (66) 3573-2889
apoio.agricola@terra.com.br
Paranatinga/MT

AVIACAO AGRICOLA

Fenner Aviagdo Agricola
Ltda Fone: (34) 3356-0101
fenneraa@terra.com.br
Cx.Postal: 13

CEP 38160-000

Nova Ponte/MG

IMOVEIS

Agrocomercial Wiser Ltda.
Vendo uma fazenda em
Sé&o Jodo Del Rei/MG com
340 hectares, toda plana e

ClassiRural

Anuncie facil pela internet pelo valor de R$ 70,00
até 150 caracteres - classi@agranja.com

Ligue para anunciar: (51) 3232-2288

0ZZ.

rechwlngia & & cinesics

com 40.000 pés de citros
em producéo. Fone: (11)

4044-4300. Tratar com Sr.
Luis Belém, S&o Paulo/SP.

Vende-se area de terra,
escriturada, 535 ha. Tudo
em mata, ideal para manejo
florestal. Localizada em
Castanheira/MT, proximo a
Juina. Valor a combinar.
Contato com Cleber pelo
fone: (66) 3521-2678 e
8406-4660

Alta Floresta/MT

INOCULANTES E
FERTILIZANTES

Solo Fértil, fertilizantes,
sementes, defensivos e
fretes em geral. Atendi-
mento com qualidade e
precisdo. Contato com
Marcos ou Eduardo.
Fones: (66) 3423-5070
(66) 9902-4347 ou

(66) 9642-3650
Rondonopolis/MT

PRODUTOS DA
LAVOURA

Agromendes Insumos -
Especialista em Nutri¢do
Foliar, marca Evolust
Micronutrientes, adubos,
micronutrientes,inoculantes,
enraizadores de Ultima
geracdo. Sementes de
milho e sorgo Brasmilho.
www.agromendes.com.br

agromendes@agromendes.com.r

Azevém, Aveia Preta, Aveia Branca

- www.agranja.com

Gramas: Pensacola, Missioneira,

Bermuda Grass

Trevos: Branco, Vermelho, Cornichéo,

Alfafa, Festuca, Capim Lanudo

Sementes de Verao: Aveia Preta, Azevém,

Trevos, Alfafa, Pensacola,
Aveia Branca URGS, UPF

Precos especiais - Aproveite

Av. Pastor Floghaus, 452 / Fone: (54) 3392.1081 - 3392.1110 - CEP 99495-000 - LAGOA TRES CANTOS - RS
e-mail: sementespozza@hotmail.com - home page: http://www.sementespozza.com.br

Fones:(44) 3568-
1819 (44) 3523-0100
Mamboré/PR

Cereais Pagnussat Ltda.
Tudo para a sua lavoura.
O seu produto no lugar
certo. Fone: (54) 3357-
1345 Camargo/RS

Ipé Agromercial. Trabalha-
mos com comércio e distri-
buicdo de sementes de
hortali¢as, sorgo, girassol
e insumos em geral. Fone/
fax: (62) 3247-0907
ipeagrocomercial@terra.com.br
Goiania/GO

Lavoura S/A — Comércio
de sementes de soja, trigo,
triticale e feijao.

Fone: (46) 3220-1660

Fax: (46) 3220-1680
lavourasa@lavavourasa.com.br
ou
sementes@Ilavourasa.com.br
Pato Branco/PR

sorgo, milheto, arroz em
casca, feijo e caroco de
algodao. Fones: (77)
3628-6500 ou 9993-9056
wagner.tcr@hotmail.com
Luis Eduardo
Magalhdes/BA

SEMENTES EM GERAL

Comércio de Sementes
Bioseeds Ltda. Produzi-
mos e vendemos semen-
tes forrageiras (MG5 /
Brachiaréo) Contato com o
Sr. Luiz André pelo fone /
fax: (64) 3631-4813. Av
Sebastido Herculano de
Souza, 3815

CEP 75802-197 Jatai/GO

Sementes Germitec —Se-
mentes de forrageiras de
inverno e verdo. Fone/fax:
(55) 3332-4748.
sementes@germitec.com.br
Rod. BR — 285 Km 456
ljui/RS CEP 98700-000

alto vigor, embalagem de
25 kg. Contato com
Giovani Albinelli pelos fo-
nes: (55) 8111-0004 / (55)
3251-1000 Santa Maria/RS

SERVIGOS

Agrolagoa Ltda — Agrono-
mia — Projetos Assist. Téc-
nica. Cartografia e
Geoproces. — Cadastro
urbano e rural , georref.
Imoveis, lev. Topogréficos.
Fone: (54) 3358-2046
Lagoa Vermelha/RS.

Agroplan Assessoria. Re-
alizamos projetos de cus-
teio e investimentos agri-
cola e pecuério. Resp. téc-
nico: Eng.2 Agricola An-
dréia Vitorello. Fones: (54)
9956-6290 e 9964- 4121.
Rua Vasconcelos 1071,
Centro -

Campinas do Sul/RS

CEP 99660-000

Sementes Sojamil Ltda.
Empresa com longo histori-
co na comercializagdo de
cereais, sementes e
insumos agricolas. Fone:
(46) 3242-8800. Filiais:
Marquinho/PR, Candoi/PR
Goioxim/PR.
comercial@sojamil.com.br
Chopinzinho/PR

TCR Cereais Ltda. Compra,
venda e assessoria com.
de cereais, soja, milho,

Sementes Vigor Ltda. Tra-
balham com sementes fis-
calizadas. Fone: (64)
3612-4655
sementesvigor@dgmnet.com.br
Rua. Nizo Jaime de
Gusma&o,521 — 1° andar —
Rio Verde/GO

CEP 75901-240

Vendo semente de
azevém selecionada e
classificada, com minimo
de 88% de germinagao,

Agros Assessoria Agrond-
mica. Consultoria -
Licenciamento Ambiental,
Georreferenc. de iméveis
rurais - Regularizacéo de
Barragens DRH.

Fone: (53) 3243-4269
agrosassessoria@brturbo.com.br
www.georreferenciamento.net
Dom Pedrito/RS

Agrosat —
Georreferenciamento de
imoéveis rurais. Agricultura




O seu novo espacgo para comprar e vender tudo o que vocé precisa

* Funciona ligado a fonte 12 V;

e Coleta de solo a profundidades
de 0-10 & 0-20 cm;

¢ Amostras livres de torrGes:

e Agilidade e precisdo em coleta
de amosiras de solo;

Fone: [45) 3242-2210

clavdio@preciza.combr

Rod. BR 369 Km 502
Corbelia /FH CEP: 8

de precisdo. Fone: (45)
3222-2757. Rua Osvaldo
Cruz, 2439. Cascavel/PR
CEP 85810-150

Ark Engenharia. Projetos
para a construgdo e finan-
ciamento nas areas: In-
dustrial, agropec., reflo-
restamento, infra-estrutu-
ra, com/serv. e turismo.
Fone: (63) 3215-1385
Palmas/TO

Av. Bento Gongalves,
4263/204, Pelotas/RS

Gurufibras — Fabricagéo e
recuperagdo em fibras de
vidro (cochos
agropecuarios, barcos,
lixeiras e mais). Desenvol-
vemos projetos especiais
sob encomenda. Fone:
(63) 3351-2076
www.gurufibras.com.br
Gurupi/TO

Avalisul Eng. Ltda.
Topografia,
georreferenciamento,
avaliacdes, pericias,
assisténcia técnica.
Fone: (53) 3227-1690
avalisul@avalisul.com.br

Esteira

Jr Agro Ambiental -
Consultoria,licenciamento
Ambiental (agric.e
pec.),laudos,

georreferenciamento.
Dir.Julio C.F.Gomes - Eng°®
Agron. PG Ambiental
Fone:(55) 9975-5940/
3322-5678

Cruz Alta/RS

SR-Topografia e
Agropecudria Ltda. Topo-
grafia e agropecuéria em
geral. Licenciamento
ambiental,
georreferenciamento,
projetos, sisleg.

Fone: (45)3378-5389,
Toledo/PR

Trevo Repres. Comerciais

pericias,auditoriasmunicipalizagdo  Somos representantes

de meio ambiente p/ prefei-
turas. Projetos,servigos de

Coimma — Balancas e tron-

cos, Jumil — Plantadeiras

TORSOL

de plantio direto, Matpar —
barracdo pré-moldado.
Fone: (67) 3454-3091
Maracaju/MS

Vigorteste Laboratério de
Andlise de Sementes Ltda.
Fone Com.: (45) 3223-
2179. Rua 13 de Maio, 809
Cascavel/PR

CEP 85812-191

TRATORES E
IMPLEMENTOS

Maquinas e Equipamentos
Agricolas Ltda.

Fone: (92) 3624-4437
multiamazonas@uol.com.br
Rua. Amancio de Miranda,
311, Bairro Educandos
Manaus/AM

CEP 69070-000

Katel -Danimaq Com. de
Mag. Agricola Ltda. Fone/
fax : (46) 3224-4793
katel@katelmaquinas.com.br
Av. Tupy, 3.980

Pato Branco/PR

CEP 85506-000

Yamaguchi Industria Co-
meércio de Maquinas e
Impls. Agricolas Ltda.
Fone: (16) 3851-2187
Fax: (16) 3851-1062. Av.
S&o José, 780 — Cx. Postal
22

Morro Agudo/SP

CEP 14640-000

METALURGICA

OUTROS

Cairofrio Comércio de Pe-
cas p/ Refrigeragdo Ltda.
Contato com o Sr. Odair
pelo fonef/fax: (11) 3224-
5555. Alameda Glete, 676,
Sao Paulo/ SP

CEP 01215-001

Gaucha Agricola Ltda —
Comércio de Agroinsumos
- Venda de Fazendas —
Fone: (77) 3616-2457
gauchaagricola@ig.com.br
Av. Formosa, 1585 —
Centro -

Formosa do Rio Preto/BA
CEP 47990-000

Rodeio Negocios Rurais.
Fone/Fax: (55) 3242-5239
ou cel: (55) 9973-2177.
Rua 24 de Maio, 253,

Sala 103, Centro

Santana do Livramento/RS
CEP 97573-450

De 07 a 16 de margo em
Francisco Beltrdo/PR,
232 edicdo da Expobel.
O melhor da agricultura,
agropecuaria, industria,
comércio, shows e
entretenimento em um so6
lugar. Uma vitrine com
mais de 300 expositores
www.expobel.com.br

Fabrica de Esteiras Transportadoras

Transporte de Sacarias e Fardos em Geral
Esteiras com Mdédulo de Carga (pesagem)
Projetos do Ramo.

Endereco: Av. Senador Alberto Pasqualini, 1900 - Trés de Maio - RS - Cep: 98.910-000
Fone: (55) 35352047 - torsolmetal@terra.com.br - www.torsolmetal.com.br



ClassiRural

Anuncie facil pela internet pelo valor de R$ 70,00
até 150 caracteres - classi@agranja.com
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AGROQUIMA PRODUTOS
AGROPECUARIOS LTDA

Rua dos Farrapos, 250
74453-090 - Goiania/GO

Fone: (62) 3597.5050/ (63)
3414.4666/ (98) 3523.3452
www.agroquima.com.br
comunicacao@agroquima.com.br

COMERCIO DE FENO DE
CEREAIS LEFFERS LTDA
Chécara Regina - Colonia
Castrolanda

Cx. Postal 1013
84196-200 - Colonia
Castrolanda/PR

Fone: (42) 3234.1254 - Fax:
(42)3234.1446
www.leffers.com.br
agrop.leffers@uol.com.br

DISPEC DO BRASIL
INDUSTRIA COMERCIO DE
PRODUTOS AGROPECUARIOS
LTDA

Rua Jodo Cardoso de Lima, 387 -
Pq Industrial

87065-150 - Maringa/PR

Fone: (44) 3266.1724 - Fax: (44)
3266.2151

www.dispec.com.br
dispec@dispec.com.br

FABRICA DE TRONCOS E
BALANCAS ROMANCINI LTDA

Rod Br 277 Km 460 - Trevo

Cx. Postal 125

85301-970 - Laranjeiras do Sul/PR
Fone: (42) 3635.1564 /0800.420.080
Fax: (42) 3635.1564
www.romancini.com.br
troncos@romancini.com.br

GERDAU AGOS LONGOS S/A
Rua Cenno Shrighi,170/6°A.
EdlI

AguaBranca

05036-010 - Séo Paulo/SP
Fone: (11) 3874.4076 - Fax: (11)
3874.4362

www.gerdau.com.br
pp@gerdau.com.br

INDUSTRIAL PAGE LTDA
Br 101 Km 414 - Cx. Postal
500

88900-000 - Ararangud/SC
Fone: (48) 3521.0300 -
Fax: (48) 3521.0313
www.indpage.com.br
vendas@indpage.com.br

L AMORIM - ADITIVOS E
SUPLEMENTOS

Av. Benjamin Constant, 1.360
Cx. Postal 526

14871-090 - Jaboticabal/SP
Fone: (16) 3203.1990 -

Fax: (16) 3203.1990
www.estibion.com.br
estibion@estibion.com.br

SALINOR - SALINAS DO NOR-
DESTE S/A

Rua do Mercado, 17/ 7° Andar
20010-120 - Rio de Janeiro/RJ

Fone: (21) 3861.7000 - Fax: (21)
2242.3044

www.salinor.com.br
comercial@salinor.com.br

ZM BOMBAS

Rua Pioneiro Paschoal
Lorenceti, 733

87065-210 - Maringa/PR

Fone: (44) 3028.0200 - Fax: (44)
3028.3700
www.zmbombas.com.br

TORTUGA COMPANHIA
ZOOTECNICA AGRARIA

Av. Brigadeiro Faria Lima, 2.066
13° Andar

01451-905 - Séo Paulo/SP
Fone: (11) 2117.7700/
0800.0116.262

Fax: (11) 3816.6627
www.tortuga.com.br

vendas@zmbombas.com.br marketing@tortuga.com.br
IRFA-QUIMICAE - - . .
POTENSAL NUTRICAO E SAUDE UNIBRAS AGROQUIMICALTDA
ﬂg;ECNOLOGIAINDUSTRIAL ANIMAL LTDA Rua Uruguai, 2.100 - Pq Indl
Rua Arnaldo Lozano Gongalves, s/ Quito Junqueira

Estrada do Lami, 6.133 - Belém
Novo 91780-120 - Porto Alegre/
RS

Fone: (51) 3258.1333 - Fax: (51)
3258.1241

n° Cx. Postal 001

19360-000 - Santo Anastécio/SP
Fone: (18) 3263.9000 - Fax: (18)
3263.9000 www.potensal.com.br
potensal@potensal.com.br

14075-330 - Ribeirdo Preto/SP
Fone: (16) 3628.1010 - Fax: (16)
3628.1123

www.unibras.com.br
atendimento@unibras.com.br

atendimento@unibras.com.br

OURO FINO SAUDE ANIMAL
LTDA

Rod Anhanguiera Sp 330 Km 298
Dist Indl

14140-000 - Cravinhos/SP

Fone: (16) 3518.2000 - Fax: (16)
3518.2000

www.ourofino.com
sac@ourofino.com

REFRIBRASIL INDUSTRIA
E COMERCIO LTDA -
REAFRIO

Rua Euclides Mario Canalli,
361 Cx. Postal 82
89874-000 - Maravilha/SC
Fone: (49) 3664.3567 -
Fax: (49) 3664.3567
www.reafrio.com.br

reafrio@reafrio.com.br

WALFI INDUSTRIA
QUIMICA LTDA

Av. Dr Carlos de

Campos, 646

13035-610 - Campinas/SP
Fone: (19) 3272.5799 -
Fax: (19) 3272.4560
walfiquimica@terra.com.br

PARA
ANUNCIAR
AQUI
LIGUE:
(51)
3232-2288

Trevo Branco, Trevo Vermelho,
Cornichao San Gabriel,
Cornichao El Rincoén,

Festuca, Dactilis, Azevém E-284,
Aveia Preta e outras forrageiras

EL Rincén Sementes Ltda-Av. Barao do Cerro Formoso 1012-Cacapava do Sul / RS-Fones: (55) 3281-4334 (55) 3281-5418
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GERADORES V‘I

A EBOCAM, empresa sintonizada nas inovagoes, langa sua
inédita linha de geradores. Conecte o gerador a tomada de
forga do seu trator e obtenha energia elétrica com mobilidade
em qualquer situagao: canteiros de obras, eventos em campo
aberto, manutengédo em campo de implementos, sistemas de ventilagao
e aquecimento de criadouros, sistemas de irrigagado e drenagem. Ideal
para acampamentos, edificagdes distantes, entre outros.

EBOCAM: tem trator, tem energia ,
Acabe com os prejuizos com a falta da energia eletrlca y

Fone/Fax: (47) 3435-1756 - Rua Arno Waldemar Dolher, 1045 Bom Retiro 89219-030 - Joinville
Santa Catarina - e-mail: ebocam@ebocam.com.br

RATOS?
mﬁ

MORCEGOS?

CONTRA FI'.AT[FS E MDH[EG[JS
Equipamento de u"'r.-_'u som com fecnologa japonesa;
sem similar no Bras
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= AR 1S
! 35 A
[y Foestal 1041
Manas - MG
btc@brastacmica. com, br
www_ brastecnlien. com. he
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WwWW.agranja-com
Conhega 0 novo wep site do Brasil Agricola

Classirural| Curriculos On-Line | Matérias Atualizadas

Revista A Granja | Revista AG Leildes | Cotacdes | Previsdo do Tempo |

Produtos e Servicos | Agro Oportunidades | Agendd de Eventos

Faca a sua asinatura on-line

Assine A Granja,
ligue 0800-541-0526
ou (51)3232.22.88

CALTINS-NATICAL-DEMIL

GRUPO JDEMITO
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A variedadelnox exigiu quantotem-
po de pesguisa e quanto em investimen-
to?

O Programa Inox nasceu em 2001.
Desde esta época pesquisadores da Fun-
dacdo de Apoio a Pesquisa Agropecuéria
de Mato Grosso (Fundacéo MT) edaTro-
pical Melhoramento Genético (TMG),
empresa parceira da Fundacdo MT, traba
Iham com este programa, queteveinvesti-
mento em genética, biotecnologia, fitopar
tolologiae outros.

E quantotemposeranecessériopara
a variedade estar disponivel ao produ-
tor mato-grossense em larga escala de
utilizacdo?

Na safra 2008/09 a variedade estara
diponivel a0 produtor de sementes e na
safra 2009/10 estara disponivel ao produ-
tor de gréos.

A Fundacdo MT trabalha para lan-
¢ar no mercado novas variedades re-
sistentes a ferrugem?

Neste ano estamoslancando a Geracéo
1 da soja Inox, a qua contard com um
gene simples de resisténcia aferrugem. Ja
estamos trabadhando naGeracdo 2 e 3, as
quais teréo uma combinagéo de diferentes
genes de resisténcia em umamesma plan-
ta e conseqlientemente dificultardo a ocor-
rénciade quebra daressténcia pelo fungo
causador da ferrugem.

Nasuaavaliacdo, oquesignificapara
o produtor poder utilizar uma varieda-
de como a Inox?

A variedade significa avanco tecnol 6-
gico e também economia para o produtor.
A ferrugem da soja € uma doenca que de-
safiava pesquisadores, pois comprometia

Sérgio Suzuki

Pesquisador da Fundacdo de Apoio a Pesquisa Agropecudria de Mato Grosso (Fundagdo MT)

INOX, A VARIEDADE
QUE VENCEU A
FERRUGEM DA SOJA

a produtividade do gréo de soja. Com a
soja Inox, o produtor podera se ver livre
da doenca que mais tirou seu sono. Esti-
ma-se que a ferrugem asidtica ja causou
prejuizosdaordem de US$ 10 bilhdesdesde
Seu gparecimento no Brasil, em 2002. Uma
parte deste prguizo refere-se ap aumento
do custo de producéo da soja em funcéo
do aumento do nu-

mero de aplicactes

um filho tdo esperado.

Quais sdo as principais car acter isti-
cas da Inox?

A variedade que seralancadaapresen-
ta produtividade compativel com as varie-
dades atuamente em uso, possuindo ciclo
de maturacdo precoce e médio e srtauma
variedade convenci-
ond. Sua principa

defungicidas parao caracteristica é a
seu controle. Outra O sentimento de presentar resisténcia
hvligiutaylll  geraravariedadeinox  [ibcalimite
tvidededeslavoures é quase como dar a luz ac?0 de hipersens-
em funcfo da doen- umfilho tao bilidadeao esporoda
Ga, estes dois fato- esperado doenca, queécarac-
res afetam direta- terizado pelo necro-

mente a rentabilida
de do sojicultor, a
qua certamente irAmehorar com o uso da
sojalnox. Quanto aquestéo ambientd, sera
possive diminuir aquanti dededeaplicagbes
de fungicidas nas lavouras de soja, diminu-
indo o impacto ambientd. Parao Brasil Sg-
nifica a sustentabilidade de um dos noss
principais produtos agricolas, responsavel
por parte significante de nosso Produto In-
terno Bruto (PIB) e fator gerador de rique-
zas, empregos e distribuicdo de renda

E o que significa para o corpo técni-
codaFundacdoMT?

Para nés é uma grande satisfacéo po-
dermoas participar do desenvolvimento de
tecnol ogias que gjudam o produtor eo nos-
S0 Pais a continuar produzindo dimento e
energia para 0 mundo, de forma sustent&
vel, economicamente vidvel e socidmente
correta. A soja Inox é fruto de um aduo
trabalho de uma grande equipe de traba
Iho. O sentimento € quase como dar aluz

samento do tecido
vegetd da folha a0
redor da infeccdo da ferrugem, matando
assim o fungo e ndo permitindo que a do-
encase epahe. A sojalnox tem boaadap-
tacdo as condigdes do cerrado brasileiro,
boa produtividade, permitindo assm uma
diminuicdo no nimero de aplicacbes de
fungicidas na cultura da soja

N&o existe a possibilidade do fungo
da ferrugem sofrer uma adaptacéo e
causar danos também a Inox?

Sim, o fungo causador da ferrugem
possui esta habilidade de desenvolver vari-
acOes que poderdo quebrar a resisténcia
genética da soja Inox. E por esta causa
queaFundacdo MT ea TMG jaestéo tra-
balhando no desenvolvimento das proxi-
meas geracdes da soja Inox. Assim, preten-
demos estar sempre um passo adiante da
doenca. Quando a ressténcia for quebra:
da, jateremos pronta a proxima geragio e
assim por diante. &
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