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Falta ao Brasil senso

de URGENCIA

O Brasil tem uma agricultura pujante, um produtor que empreende
exemplarmente, amplas dreas de terras ainda a serem exploradas e, por
isso, todos apontam — sobretudo os pensadores da ONU - o pais como o
principal responsdvel, a esperanca

para alimentar 2 bilhées de bocas

famintas extras que vdo chegar ao

planeta até 2050. E ainda abastecer

muitos postos de combustiveis com o

renovdvel etanol. Tudo lindo, um

cendrio quase poético. Mas este pais

estd fazendo hoje a sua parte para

atingir Id na frente esta realidade?

Ndo, néo estd, descreve Luiz Carlos

Corréa Carvalho, presidente da

Associacdo Brasileira do

Agronegdcio (Abag), que promove

neste més o 11° Congresso Brasileiro

do Agronegocio. Carvalho é

engenheiro agrbnomo, com

pos-graduagdo em Agronomia e em

Administracéo pela USP e pela

Vanderbilt University (EUA), diretor

da consultoria do setor

agroenergético Canaplan, diretor

das Usinas do Grupo Alto Alegre e

socio da Bioagéncia.

Leandro Mariani Mittmann
leandro@agranja.com

LuisAlonso
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A Granja— Um dos painéis pre-
vistos para o Congresso Brasileiro
do Agronegécio trata da “ oportuni-
dade de o Brasil assumir a funda-
mental lideranca nos campos da
oferta de alimentos e de energia re-
novavel de forma sustentada e cres-
cente”. O que falta para o Brasil as-
sumir esta posicao de lideranca?

Luiz Carlos Corréa Carvalho —
Na verdade, se olhar todos os dados,
todas as andlises feitas sobre o agro-
negoécio no mundo, o Brasil é aponta-
do como a “bola da vez”’, o grande
nome do jogo. Quando sefalaisso, esta
se relacionando diretamente com as
perspectivas. Ha uma série de estudos
sendo feitos por entidades internacio-
nais como a FAO, juntamente com a
OCDE, mostrando que daqui parafren-
te havera um crescimento muito im-
portante da populagdo, de 7 bilhdes
para 9 bilhdes de habitantes, até 2050.
E que havera um ganho de renda per
capita no mundo asiético, que é um
grande consumidor, de forma que se
espera um aumento muito grande da
demanda por alimentos e por energia.
Entéo, é neste ponto que é o grande
momento da nossa discusséo. O Brasil
€ caracterizado por todos 0s organis-
mosinternacionais como o foco do que
vai ser 0 grande crescimento de ofer-
ta. A expectativadaFAO é que aoferta
mundial de alimentos cresca até 60%
até 2050, e que cresca muito ja até
2020. E que, deste crescimento de
oferta, o Brasil teraque contribuir com
40% do total. Quando vocéimaginahoje
0 Brasil, o terceiro maior exportador
global, atendéncia é que o pais rapida-
mente neste periodo passe a ser o agen-
te protagonista desse cenério: o gran-
de produtor e grande exportador mun-
dial. Esta é a grande expectativa do
mundo em relacdo a gente. O que va-
mos discutir no congresso? Colocar
este pano defundo, o Brasil como gran-
de e principal ofertante de alimentos, e
discutirmos o que é essencial paraisso?
Quais sdo as nossas limitagdes? Por que
N&o conseguimos crescer no potencial
gue temos? E esta grande discusséo se
faz num momento em que o mundo do
século X X1 estade olho em duas ques-
tbes basicas: uma que diz respeito a
insegurancaem relacdo ater alimentos
para esta populacéo toda, com este
crescimento de renda e consumo; e a

outra € se val ter energia, mas energia
gue nostraga seguranca. Na dependén-
cia do Oriente Médio e daquele clima
completamenteinstavel, vocéficacom-
pletamente inseguro. A visdo que esta-
mos passando é que o Brasil tem um
potencial de oferta inacreditavel em
relacdo aos outros paises. Para isso,
temos que analisar quais sdo as nossas
limitacBes, como € que corrigimos ou
ajustamos o pais para poder, por meio
de politicas publicas, retirar uma parte
das limitag@es, estimular o crescimen-
to de ofertas. Obviamente, de forma
sustentavel, que € outra questéo que
surge agora. Tem que fazer isso tudo
com reducdo de gases de efeito estufa,
sem derrubar florestas, e por ai vai.

A Granja — Visto o cenario que
temos hoje, o senhor acha viavel, na
prética, o Brasil efetivamente con-
tribuir com estes 40% ?

Carvalho — O que é importante
na sua pergunta € que, mesmo Sse con-
siga ou nao se consiga, a resposta €,
Se nao conseguir, vocé vai ter fome;
Se ndo conseguir, Vocé vai ter um pro-
blema de inflagdo. A tendéncia é que a
procura é muito forte, e, se ndo tiver
oferta, 0s pregos vao subir muito, o
gue é inseguranca. Estamos falando de
inseguranca. A nossa grande discussao
€ essa. Como nés entendemos que, se
estamos falando de pais sério, se o
Brasil é sério, o paistem que se prepa-
rar para isso e ter politicas publicas
condizentes para isso. Quando a gente
faladeinsegurancaenergética, eagente
vé que o Brasil de repente comeca a
mudar o foco neste Governo atual, ao
invés de se preocupar com a questao
dasustentabilidade eareducdo daemis-
s&o de carbono, ele acaba com a Cide
(Contribuicdo de Intervencdo no Do-
minio Econdémico) para beneficiar a
Petrobras e o Pré-Sal. Estamos dizen-
do “espera ai; tem alguma coisa esqui-
sita nisso, porque eu estou mudando a
politica’. Este Governo mudou a poli-
tica. Ai vocé tem razéo: € uma grande
guestdo a sua pergunta se eu acredito
nisso. Eu acredito nisso desde que de
fato o Brasil tenha o agronegdécio e esta
guestdo das segurancas como priori-
dades. N&o € a questdo de so produzir
petréleo e exportar petroleo. Até por-
gue os dados que vimos € que o Brasil
val atrasar muito as suas novas refina-

rias. Portanto, ndo vamos ter os deri-
vados que se precisa. Vamos ter que
importar. Exportar petroleo paraimpor-
tar gasolina e diesel. Entdo, continua
esta discussao sobre seguranga versus
inseguranca. E se ndo houver politica
que caracterize o interesse do pais em
ter umamatriz energéticalimpapor um
lado e por outro lado ter excedentes de
alimentos que viabilize exportacoes, a
gente ndo consegue. A sua pergunta
continua no ar.

A Granja — Além destas acdes
gover namentais, que outras limita-
¢Oes 0 Brasil tem ou teria que supe-
rar para cumprir este desejo da
ONU?

Carvalho— O maior problemaque
notamos sempre diz respeito a outras
guestBes que envolvem o potencial pro-
dutivo que temos. H& uma andlise da
propria FAO que mostra que um terco
da producéo de alimentos € perdida de
algum modo: dentro dafazenda, nalo-
gistica, na questdo da infraestrutura
gue ndo temos. Outra parte € perdida
na relacéo comercial por falta de ar-
mazenamento ou na perda no proces-
samento. Ja sabemos que precisamos
muito atacar na questéo da seguranca
em dois focos: reduzir as perdas na
producdo de alimentos e melhorar a
eficiéncianaproducéo de energia. Para
estas duas questdes acontecerem, €
claro que tenho que melhorar muito.
No caso brasileiro temos uma agravan-
te sério, que € a falta de logistica. Por
falta de estradas, de ferrovias e de hi-
drovias funcionando, a gente acaba
perdendo muito alimento. No resto do
mundo isso também acontece. Em pa-
ises mais pobres isso acontece. Como
0S paises mais ricos tém dificuldade,
ndo € neles que se vera expansdo de
oferta, e este fator € muito grave. A
outralimitacdo é ado Custo Brasil, di-
ficuldades como a demora para apro-
vacdo de projetos por causa do meio
ambiente. Teremos que entrar em area
novas de expansdo ou deirrigacéo, pois
sera fundamental. A outorga da dgua e
estas questdes todas que significam
Custo Brasil também pesam.

A Granja — Na sua visdo, como
€ possivel, na pratica, aumentar a
producao agricola sem infringir o
meio ambiente e, sobretudo, a le-
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O SEGREDO DE QUEM FAZ

OBrasil éricoem
recursos naturais,
mas é pobre em
capital,equandoa
gentecria

dificuldades, o
capital parade vir
paracd e procura

lugares onde é

estimulado

gislacdo ambiental ?

Carvalho — Em primeiro lugar, é
fundamental o processo de conscien-
tizacdo dos governos, Federal e esta-
duais, para entenderem o que € esta
urgéncia. O que eu chamaria aqui
como um ponto essencial para o Bra-
sil hoje é o senso de urgéncia. Nami-
nha opinido, falta ao Brasil senso de
urgéncia. Estamos vivendo uma pers-
pectiva que se aproxima rapido, e a
gente ndo toma as medidas que tem
gue tomar. Por exemplo, a questéo do
etanol. Estamos tendo uma demanda
muito maior do que a oferta, e, em
vez de tomar medidas de estimulo a
oferta, 0 Governo retira a Cide e tor-
nao etanol menos competitivo do que
a gasolina. Esse € o tipo da medida
gue contesta frontalmente o discurso
formal do Brasil e da energia limpa,
etc. Em segundo lugar, contesta fron-
talmente a capacidade e a velocidade
do Brasil atender a este crescimento
gue o mundo espera do Brasil. Ter-
ceiro, inibe frontal mente investimen-
tos externos de capital no Brasil por
causa disso tudo. O Brasil é rico em
recursos naturais, mas € pobre em
capital. Quando a gente cria estas di-
ficuldades todas, o capital parade vir
para ca e procura outros lugares onde
€ estimulado. Quando vocé analisa es-
tes pontos todos, vocé, realmente, diz
“olha, a discusséo no Brasil passa ne-
cessariamente por uma postura de
Governo efetivo”. E, quando eu falo
em Governo, ndo estou falando em re-
gulacdo com intervencao de Governo,

ndo. Estou falando de politicas publi-
cas de regulacéo minimas, mas de es-
timulo a oferta.

A Granja— Nesta linha, o que o
senhor tem achado das discussdes
em torno do Cédigo Florestal? Esta
se aproximando doideal, tanto para
preservar o meio ambiente quanto
parao agricultor poder produzir?

Carvalho — A gente volta aquela
discussao: o Cdédigo vai ser o que €
possivel, ndo o que seria 0 melhor. H&
discussdes no Cédigo muito clarasem
gue a questao € muito mais, digamos,
ideoldgica e, as vezes, até um pouco
histérica, porque as pessoas discutem
as coisas sem ter métrica. Discutimos
decisBes sem saber de fato do que se
trata. Nao ha conhecimento sobre uma
série de coisas. O resto do mundo néo
esta fazendo o que Brasil esta fazen-
do. E o resto do mundo néo faz por-
gue ndo tem métrica. Se aquilo € ver-
dade ou ndo. Como a distancia (das
margens) dos rios. O Cadigo é outro
ponto que caracteriza o que tem acon-
tecido no Brasil: uma discussdo meio
Fla-Flu, Corinthians x Palmeiras. E
uma coisa ideol 6gica, nao é uma coi-
sa técnica. Nos falta instrumentos e
meétricas para poder orientar decisdes
e agbes muito mais voltadas parauma
l6gica. Temos socidlogos, ambienta-
listas sem a menor nocao da questéo
biol6gica. Estéd nosfaltando engenhei-
ros e biologos e sobrando questiona-
dores em métrica e isso esta pesando
muito no pais hoje.

A Granja— Em cima detodos os
problemas que estamos abor dando,
como haver uma melhor integracao
entre instituicdes publicas e a inici-
ativa privada e as demais institui-
cOes representativas, como a Asso-
ciacdo Brasileira do Agronegdcio
(Abag), para solucionar tudo isso?

Carvalho — A Abag tem procura-
do conversar. Estamos em meio a uma
série de conversas, ndo sO com as en-
tidades-irmas, para tentar buscar uma
governanga mais estudada, para poder
conversar com governos de uma for-
mamais estruturada. N&o temos senti-
do, digamos, a procura por uma inte-
gracdo mais clara do proprio Governo
em relacdo ao nosso negoécio. Eu en-
tendo que (o agronegdcio) é o grande

negécio do pais. E o grande negocio
do pais como empresa, da grande em-
presa Brasil, que tem uma balanca co-
mercial que vive em funcéo disso que
estamos discutindo. N6s s temos re-
sultados ai. E estamos passando um
momento no qual vemos um processo
complexo de ociosidade industrial. Por
outro lado, temos uma discusséo gra-
ve do comportamento do pais em de-
fesa de seu interesse, as vezes confun-
dindo desegjos ideol 6gicos com areali-
dade que esta ai. Entdo, acredito que
precisamos de um grande movimento.
Eu tenho uma grande preocupagao por-
gue ndo estou vendo do Governo apre-
ocupacdo por criar canais de didlogo
muito francos sobre isso. Eu volto ao
exemplo da Cide e do etanol. Pergunto
avocé, como jornalista, o Brasil, sen-
do a grande vitrine da Rio+20, evento
ambiental, de sustentabilidade, e, no Ul-
timo dia da conferéncia, sai a decisao
de o Brasil subsidiar gasolina, diesel,
petroleo e colocar em segundo grau de
importancia o renovavel da biomassa,
0 que explicaisso? Qual é avisdo que
0 mundo teve depois daquela reunido?
Eu estive na Alemanha, na Inglaterra,
em reuni 6es e todos nos perguntam: “E
0 Brasil? Qual a posi¢ao do Brasil?
Como o Brasil faz esse discurso etoma
essas agOes?’ . Estamos real mente mui-
to a pé nesta discussao e isso preocu-
pa a todos.&

Hddiscussoées no
Codigo muito claras
emqueaquestao é
muito mais,
digamos, ideologica

e, asvezes, até um
pouco histérica,
porque as pessoas
discutem as coisas
sem ter métrica
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uanto mais o sol brilha nas la-
vouras americanas, mas radian-
te é o sorriso dos produtores bra-
sileiros. A estiagem devastadora que
atingiu aquelas plagas e que devera ain-
da ficar ainda pior ja anunciou o efici-
ente sistema de previsdo climatico
americano, fez com que o bushel da
soja atingisse valores que a Bolsa de
Chicago jamais tinha visto. Soja a R$
80 a saca? Sim, ndo é sonho de uma
safra de verdo, é realidade, e por isso
0 Brasil se arma para plantar, daqui a
algumas semanas, a sua maior safra
da oleaginosa. Recorde de prego, re-
corde de area e, assim, o pais devera
ultrapassar os Estados Unidos como
maior produtor de soja. Estas e mui-
tas outras projecoes, inclusive para o
milho, que também anda animado, o
arroz e o algoddo para a safra 2012/
2013 estdo na nossa reportagem es-
pecial.
Realmente, o clima anda bom para
a safra de verdo que vem ai. E estas
boas noticias ndo se restringem a re-
portagem especial. Artigo do Instituto
Nacional de Meteorologia (Inmet) pre-
vé que as chuvas serdo generosas

com as regides produtoras, pelo me-
nos até outubro. Vivas ao fenémeno El
Nifio!

O que ndo merece nenhum aplauso
e 0 Governo em relagdo a uma série de
temas relacionados ao agronegdcio. E
0 que pensa e expde, em O Segredo de
Quem Faz, Luiz Carlos Corréa Carva-
Iho, presidente da Associagéo Brasilei-
ra do Agronegécio (Abag). Ele lamen-
ta demais a falta do senso de urgéncia
neste pais.

O que anda devagar, bem arrasta-
do, é a internet em regides agricolas.
Artigo esclarece que apenas uma em
cada quatro pessoas que moram no
campo acessam a rede mundial de com-
putadores.

Mas o que anda acelerada é a pro-
cura por seguro de maquinas e imple-
mentos agricolas. Afinal, as maquinas
estdo cada vez mais valiosas, e ndo da
para perdé-las, seja por obra de um la-
rapio ou mesmo num incéndio, algo ndo
tdo incomum visto as palhadas secas
que se formam nas lavouras.

Estes sdo alguns dos nossos assun-
tos nesta edicdo. Mas tem mais, muito
mais.

Boa leitura!

Leandro M. Mittmann
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Obama assustado

A estiagem que atinge as lavouras nos Estados Unidos levou o governo

de Barack Obama a alertar que o abastecimento alimentar mundial estd
ameacado. 0 presidente pediu ao Congresso que reative programas extintos
de socorro a momentos de calamidade piblica. Em uma avaliacdo, ao lado
de Obama, o secretdrio da Agricultura, Tom Vilsack, considerou a estiagem a
“situacdo mais séria” em pelo menos 25 anos. “Eu me ajoelho todos os dias

e faco uma oracdo extra”, confidenciou Vilsack a jornalistas na Casa Branca.
“Se soubesse uma oracdo da chuva ou uma danca da chuva, eu seria capaz de
fazé-Ia”, afirmou.

0 secretdrio revelou ainda que aproximadamente um terco dos condados fo-
ram classificados como “dreas de desastre”. Sequndo dados do Departamento
de Agricultura dos Estados Unidos, mais de trés quartos das safras de milho e
de soja estao em regides atingidas pela seca. E mais de um terco dessas safras
estdo agora classificadas como “muito fracas”.

PAO AINDA MAIS HERMANO

0 Brasil vai importar na temporada 2012/2013 o maior volume de trigo desde

2006/07. A razdo é a menor producdo esperada para a triticultura brasileira — de

5,7 milhdes de toneladas em 2011/12 para 5 milhdes. A estimativa é do Minis-
tério da Agricultura, que trabalha com o niimero de importacao de 6,7 milhdes
de toneladas, ante 6,2 milhdes do ano-safra anterior. Seis anos atrds foram 7,16
milhdes de toneladas. A Argentina é o nosso principal fornecedor.

O piloto sumiu!
Em dois meses a agricultura de precisdo vai ganhar um novo equipa-

mento. A empresa gaticha SkyDrones faz testes com o protétipo de um
microaviao ndo tripulado (micro Vant). Atualmente, a empresa produz
multirotores (quadri, hexa ou octacopteros), normalmente usados em
fotografia aérea, sequranca piblica e fotografia georreferenciada de
equenas dreas, de até 50 hectares. Este novo produto € feito especi-
ente para imagens georreferenciadas de plantagoes, podend
ente cobrir 100 a 300 hectares por voo com precisao de
s/pixel, dependendo da altura voada.

de ddlares deverao ser as receitas com as exportagoes
do complexo soja em 2012, segundo a previsdo, de
julho, da Associacéo Brasileira das Industrias de Oleos
Vegetais (Abiove), que elevou suas estimativas conside-
rando maiores precos do grao e do farelo. O nimero de
junho era de 21,7 bilhées de ddlares. A previsao é que
30 milhdes de toneladas da oleaginosa sejam embarca-
das. No ano passado o complexo rendeu ao pais a entra-
da de US$ 24,15 bilhées, com a venda de 33,8 milhdes
de toneladas.




Wenderson Arajo |

" Sou do Time AgroBrasil,
entende?

A Confederacdo da Agricultura e Pecudria do Brasil
(CNA) e o Sebrae lancaram o Time AgroBrasil, uma
campanha que terd como estrela, alids, mega-
estrela, Pelé. A proposta é consolidar aimagem do
agronegdcio sustentavel brasileiro por aqui e no
exterior. A campanha, até 2014, tem por objetivo
mostrar que os produtores brasileiros dao exemplo
a0 mundo de como produzir alimentos preser-
vando o meio ambiente. “Parece que € o pontapé
inicial, mas nao €, porque o Brasil ja é referéncia
na agricultura. Mas vamos fazer do Brasil o primei-
ro do mundo na agricultura porque Deus s6 me
bota em equipes vencedoras’, anunciou o Rei na
cerimonia de lancamento da campanha, na foto ao
lado da presidente da CNA, Katia Abreu.

" .

A agricultura exerce um papel
essencial no enfrentamento da
crise internacional porque o
nosso agronegadcio tem poten-
cial de gerar renda, emprego e
de mostrar que o Brasil conse-
gue criar uma relativa protecao
em relagdo aos efeitos perver-
sos dessa crise de divida sobe-
rana e de divida bancdria que

"
afeta o mundo

Dilma Rousseff, no lancamento do
Plano Agricola e Pecuério 2012/2013

Roberto Stuckert Filho-PR

Terras sobem a ladeira

As cotacdes das commodities foram as alturas. E pra |4 também foram
0s precos das terras. Nos ultimos trés anos, as terras agricolas se valori-
zaram, em média, 50%. Sobretudo de um ano para ca. Entre marco do
ano passado e abril deste, conforme a consultoria Informa Economics
FNP, a valorizacdo média foi de 16,5%. A pesquisa apontou que a regiao
mais valorizada em 12 meses, até abiril, foi o terreno apto para a soja

em Sinop/MT: o hectare saltou de R$ 9 mil para RS 15,6 mil, ou +73,3%.
Registre-se: a pesquisa foi feita até abril, sendo que o boom de verdade
das cotagdes das commodities ocorreu nas ultimas semanas.

O pushel
eniouqueceu

E a pior seca nos Estados Unidos
nos Gltimos tempos foi um
catalisador para que o bushel

de soja superasse os US$ 17

na Bolsa de Chicago, em 19 de
julho. O recorde anterior era de
USS$ 16,49 por bushel, em 3 de
julho de 2008. A preocupacao
aumentou porgque uma previsao
climatica para o0 Meio-Oeste
americano anunciou que a maior
parte do cinturdo tera chuvas
abaixo da média e temperaturas
altas também em agosto e que o
problema vai se expandir para o
norte e o oeste, que ndo estavam
tdo afetados.

MAIOR FATIA

0 Brasil vai sequir aumentando sua partici-
pagao no mercado mundial de alimentos nos
préximos dez anos. As projecdes sdo do banco
de dados do estudo Agricultural Qutlook
2012-2021, realizado pela Organizacao das
Nagoes Unidas para Alimentacdo e Agricultura
e pela Organizacao para Cooperacao e Desen-
volvimento Econdmico. As projecoes apontam
que o Brasil aumentard sua participacao nas
exportacdes mundiais de farelos (de 17,3%
para 18,3%) e dleos vegetais (de 2,7% para
3,9%); carnes bovina (de 17,8% para 19,2%),
suina (de 7,4% para 7,7%) e de aves (de
32,3% para 37%), e aclicar branco (de 21,4%
para 43,1%). Mas o estudo prevé que o pais
perdera espaco no comércio global de agticar
bruto, de 57,6% para 51,4%, e oleaginosas,
sobretudo a soja, de 31,8% para 27,9%.

A INVASAO DAS MAQUINAS

No primeiro semestre, as exportacfes de maquinas e implementos agri-
colas aumentaram 3,4% sobre 0 mesmo periodo de 2011 — de US$ 450
milhGes para US$ 466,7 milhdes. Ja as importa¢bes cresceram 53,8%, de
US$ 247,6 milhdes para US$ 381 milhGes. Na opinido de Celso Casale, di-
rigente da Associacdo Brasileira da IndUstria de Maquinas e Equipamentos
(Abimaq), o expressivo aumento das importagdes associado ao declinio das
exportacdes é resultado de um velhissimo problema: a baixa competitivida-
de do produto brasileiro |4 fora devido a elevada carga tributaria e a defasa-
gem cambial. “Nossa desvantagem competitiva em relacdo aos fabricantes
internacionais permanece na casa dos 40%”, quantificou.



AQUI ESTA A SOLUCAO

APICULTURA NO INVERNO

Quais sdo as recomendacdes técnicas para 0 manejo de abelhas durante os meses de inverno? Desde ja, agradeco as
informagdes.

Ronai Gongalves Budke
Ibiruba/RS

R' A chegada do inverno é uma época importante para
quem trabalha com apicultura, tendo em vista que este perio-
do representa um momento de maior escassez de alimento
para as abelhas. Nessas ocasifes, a familia definha, os zan-
gbes sdo expulsos da colmeia, a postura de ovos da rainha
fica reduzida e, consequentemente, diminui a producédo de mel,
polen e cera. De acordo com o técnico agricola da Emater/
RS Ricardo Boesche, alguns procedimentos de manejo de-
vem ser readequados para prote¢do das coldnias e para que
ndo haja perda muito significativa na produtividade. Principal
causadora de mortes das abelhas neste periodo, a desnutricdo
deve ser combatida com algumas acGes de prevengdo. Deve-
se procurar manter uma quantidade de reserva de mel dentro
dos apiarios, pois sdo essas reservas que vao auxiliar na ma-
nutencdo da populacdo em condices adversas. Nesse contexto, a pratica mais comum é a da alimentacdo artificial, que
permite a substituicdo total ou parcial das reservas de mel de inverno. Os tipos de alimentacdo variam de acordo com a
caracteristica do apiario. No inverno, o apiério deve se encontrar em um local ensolarado, tendo em vista que um lugar
sombrio associado as estaces mais frias pode acarretar na incidéncia de doencas. Além da presenca de sol, deve-se dar
preferéncia a uma area com cerca viva para dificultar o acesso de animais e evitar a incidéncia de ventos fortes. Como
alternativa para preservar a temperatura no interior da colmeia, o tamanho do alvado (porta da colmeia) deve ser reduzido.

Divulgacéo
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PROBLEMAS DA BATATA

Que problemas podem atacar a batata em caso de irrigacdo em excesso na

plantacao?

R'A producéo de batata pode ser
afetada pelo excesso de &gua, por re-
duzir a aeracdo do solo, favorecer mai-
or incidéncia de doencas e lixiviar nu-
trientes moveis. Segundo pesquisado-
res da Embrapa, irrigacdo em excesso
favorece vérias doencas de solo, como
murcha-bacteriana, sarna-prateada,
sarna-pulverulenta, canela-preta e po-
driddo-mole. A irrigacdo por aspersao,
notadamente quando em regime de alta
frequéncia, favorece condigdes de alta
umidade no dossel vegetal, aumentan-
do aincidéncia de doencas foliares. Por
outro lado, a falta de &gua, especial-
mente no inicio da tuberizac&o, favo-
rece a ocorréncia da sarna-comum. A
planta de batata € muito sensivel ao

Hélio Roberto Reis
Altamira/PA

déficit de agua. Mesmo pequenos pe-
riodos de estiagem comprometem o
sucesso da lavoura, sendo a irrigacéo
recomendada em regifes e/ou perio-
dos com distribuigdo irregular de chu-
vas. A demanda de agua pelas plantas
€ dependente das condi¢des climaticas,
da cultivar e do sistema de cultivo,
principalmente. A evapotranspiracao
total da cultura varia de 250 a 550 mm,
podendo superar 600 mm para culti-
vares de ciclo longo e em regides quen-
tes e secas. A irrigacdo na cultura da
batata € realizada, muitas vezes, por
meio de praticas improprias de mane-
jo e do uso de sistemas de irrigagdo
com baixa uniformidade de distribui-
¢ao de agua.
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CARTAS FAX E-MAILS

0 AGRONEGOCIO NA 0 AGRONEGOCIO NA
RIO+20 RIO+20 Il

Achei legal, oportuna a aborda- Na excelente reportagem sobre
gem sobre a Rio+20 (edicéo de ju- 0 agronegdcio na Rio+20 gostei de
nho), mas pensei aqui com meus um trecho da entrevista da sra. Ké-
botdes. Ndo vai dar em nada este tia Abreu. “O Brasil chegara a
encontro. Pra comegar, quem devia Rio+20 de cabega erguida. Temos
vir aqui e ouvir um pouco, nao veio. uma das maiores, melhores e mais
Me refiro ao Obama, 0 homem que sustentaveis agriculturas do mundo e
mais manda no planeta e esta a deve servir de exemplo para outros
frente da nac¢do mais poluidora. paises de como produzir com qualida-
De qualquer forma, parabéns as de e abundéancia, preservando o meio
nossas liderancas do agronegd- ambiente. Produzimos arroz, feijdo, car-
cio que se prepararam para mos- ne, frutas, leite e biocombustiveis em
trar o que a gente tem feito de apenas 27% do nosso territorio, manten-
bom pela agricultura sustenta- do intactos 61% dos nossos biomas. A
vel. Assim, nenhum gringo Europa ndo tem nem 1% da sua vegeta-
pbde vir e acabar com a nossa ¢do0.” E isso mesmo. Temos que confron-
agricultura. tar este pessoal da Europa que vem aqui

Maicon Lemes R'0+20 dizer o que temos que fazer, o que temos
- 9agroneqq i

Braganca Paulista/SP g icio 0 mosty, que preservar e balela e mais balela. E 0
O que tey m feit, de b’ que eles fazem pra preservar a natureza la
om  no continente deles!?
Amanda Duarte
Vicente Dutra/RS

" ENCICLOPEDIA

Gostaria de parabenizar a todos os que trabalham na revista, pois € a melhor revista que ja assinei. Nao acho que é
mais uma revista e, sim, uma “enciclopédia”. E o melhor veiculo de difusdo tecnolégica, sem sensacionalismo
direcionado com fundos econémicos. A Granja = perfeita. Sou assinante desde 1982 ininterruptamente.

Parabéns a todos.

Gilmar Luis Lazzaretti
Palmas/TO
L]

HISTORIAS DE EMPREENDEDORES

Achei bem interessantes as histdrias
dos dois produtores na revista de junho
(Gilberto Secchi, em O Segredo de
Quem Faz, na foto, e Olenir Bernardi,
o Pioneiro da Soja na Canarana). Fan-
tasticas as historias deles. Eles merece-
ram ganhar as paginas da revista A
Granja. Num pais como este, em que
muita gente enriquece “do nada” em
quatro anos, € bom ver gente como eles,
que enrigueceram s6 com trabalho e em-
preendedorismo.

Paulo Lanzer Jr.
Ubiratd/PR

mail@agranja.com ou acesse www.agranja.com

twitter.com/#!/revista_agranja

Evandro Mascarelo
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NAHORAH ALYSSON PAOLINELLI

0 SONHO QUE VIROU
REALIDADE

enho frequentemente visitado o

estado do Mato Grosso nestes

ultimos meses, hora sozinho,
hora com o nosso presidente da Fa-
mato, Rui Prado, e integrantes de sua
equipe, com muita honra. Confesso
que para mim, a esta altura da minha
vida, tem sido, além de um lenitivo,
um motivo uma incontida alegria. Di-
ria mais, uma verdadeira injecdo de
canfora, direto em minhas veias que
me fazem estremecer 0 corpo e a
alma. Rejuvenesce-me. Naturalmente
que me provoca profundas emocdes
quando visito areas que na década de
70 eu visitava embalando um
sonho de ver ali um dia um novo
mundo ocupado por gente com-
petente que transformaria uma
area a aquela época indspita, ter-
ra degradada que servia apenas
para fazer distancias. Um imen-
S0 vazio do territério nacional.
Para visita-la eu ia de avido até
Cuiabéa ou Vilhena, a entrada de
Ronddnia, onde tomava um he-
licoptero que, para melhor desempe-
nhar sua missdo, tinha de ter apoio de
um caminhdo com combustiveis pelo
solo, e, como ndo tinham estradas, as
vezes, saia trés dias ou mais dias an-
tes de nos para nos apoiar na verda-
deira aventura que faziamos naquela
imensiddo vazia.

O Brasil aquela época era um gran-
de importador de alimentos. A metade
da populagdo que vivia no campo nao
era capaz de alimentar a outra metade
que foi para a cidade em busca de me-
Ihores condicdes de vida. Um terco do
que comiamos vinha de fora a pregos
carissimos e quando aqui chegava ain-
da sofria de tremenda especulagdo num
mercado demandador, elevando até o
preco dos alimentos que aqui produzia-
mos. A populacdo brasileira chegava a
gastar de 42% a 48% de toda a sua ren-

da familiar s6 em alimentacédo. Era de-
mais. Todo o esfor¢o que se fazia era
destruido pelo pre¢co da alimentacéo.
Para quem gasta quase a metade de sua
renda em alimentacéo, ndo sobra dinhei-
ro para a vestimenta, o transporte, a mo-
radia, a salide, a educagdo, o lazer. Em-
bora o pais tivesse recursos provindos
da Conta Café para pagar a obsolescén-
cia de nossa iniciante inddstria e a im-
portacdo de alimentos, isto ndo signifi-
cava alivio no bolso do consumidor bra-
sileiro, que continuava gastando quase
a metade do que ganhava sé em alimen-
tacdo.

Confesso que me emociono
ao ver o Mato Grosso de hoje.
Facam como eu.Visitem o Mato
Grosso e se sintam muito mais
brasileiros

Quando, em 1972, vem a famosa
Crise do Petroleo, que passa em me-
nos de uma semana de trés para 11
délares o barril, e o0 Brasil importava
80% do petrdleo que consumia, a Conta
Café ndo dava mais para cobrir as nos-
sas contas negativas. Tinha de se fa-
zer alguma coisa, pois em pouco tem-
po estariamos “quebrados” e o pais,
desacreditado. Sem a inddstria, embo-
ra deficitaria, o desemprego seria ge-
ral. Sem o petréleo o pais pararia. Sem
alimentagdo ninguém sobrevive. Este
era o desafio. Optamos pela rapida ocu-
pacdo do nosso territério, ocupando os
nossos biomas, onde haveriamos de
encontrar solucdes tecnologicas e ci-
entificas para tirar dali o que mais ne-
cessitdvamos, os alimentos, procuran-
do maneja-los sem degradar os seus re-
cursos naturais, isto é, o solo, a 4gua,

as plantas, os animais.
Dai o surgimento da Embrapa e das
17 empresas estaduais de pesquisas,
as nossas universidades e a iniciativa
privada, que se uniram no Programa
Nacional Integrado de Pesquisas Agro-
pecudrias, que deu ndo sé ao Brasil,
mas ao mundo, a primeira agricultura
tropical competitiva e sustentavel que
todos hoje reconhecem. Bastou que in-
dicassemos as inovacdes criadas, que
0 produtor brasileiro, com sua cora-
gem, fibra e determinacdo, foi capaz
de transformar os vazios ou terras de
fazer longe em campos produtivos que
hoje abastecem o mundo. Mes-
mo que quem faca isso seja ape-
nas cerca de 15% da populagdo
que vive no meio rural.

E bom que se realce que foi
gracas a capacidade e a compe-
téncia dos nossos pesquisado-
res, extensionistas e produtores,
que foram capazes de multipli-
car a nossa produtividade e, por
meio dela, transferiram aos con-

sumidores os beneficios dos precos
dos alimentos, que chegaram a cair
70% em menos de 20 anos. E, hoje, a
populacdo brasileira ndo gasta mais do
que 13,6% de sua renda em alimenta-
¢do e, com isso, pode participar efeti-
vamente dos beneficios de uma ver-
dadeira incluséo social.

Confesso que me emociono ao ver
0 Mato Grosso de hoje. Foi uma lon-
ga noite de sono, mas que Deus me
deu vida e forca para retornar naque-
la, antes, solid&o, hoje maior trinchei-
ra de luta, que, mesmo com tremen-
das dificuldades, se transforma num
dos maiores celeiros do mundo. Fa-
¢cam como eu. Visitem o Mato Grosso
e se sintam muito mais brasileiros.&

Engenheiro agrénomo, produtor e
ex-ministro da Agricultura
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FORTE

A estiagem que prejudica as lavouras nos Estados Unidos provocou uma
alta surpreendente nos precos da soja ds vésperas do plantio de uma nova
safra no Brasil. Estimulados pela expectativa de uma farta rentabilidade,
0s produtores devem cultivar uma drea recorde com a oleaginosa. O milho
segue uma tendéncia muito semelhante, enquanto os numeros do
algoddo ndo animam, e hd ainda muitas duvidas em relagdo ao arroz.
Este é o cendrio que se arma para a safra 2012/2013

Denise Saueressig
denise@agranja.com
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epois de uma safra marcada pela

queda na producdo e a perda da

lideranga para o milho no ranking
das principais culturas agricolas do pais,
a soja promete voltar com forc¢a no ci-
clo 2012/2013. S&o muitas as razoes que
sustentam essa expectativa, mas a prin-
cipal delas esta voltada para o bolso do
produtor. Nunca a saca da oleaginosa
valeu tanto. A frustracdo de safra anun-
ciada nos Estados Unidos devido & seca
provocou a disparada dos precos para
acima dos R$ 80 em meados de julho,
no porto de Paranagud/PR. “Desde o
inicio do ano, 0 aumento em reais ao
produtor, em média, é de 72%”, infor-
ma o analista Carlos Cogo, da Carlos
Cogo Consultoria Agroecondmica.

Os numeros da nova safra devem
acompanhar os recordes nos precos. O
cultivo com a oleaginosa no Brasil de-
vera crescer 8,8%, estimava 0 especia-
lista na segunda quinzena de julho. Na
opinido dele, serdo incorporados 2,2
milhdes de hectares, e a area total deve-
ra ser de 27,2 milhdes de hectares. La-
vouras sobre o cultivo de milho devem
somar 670 mil hectares e, sobre o algo-
ddo, 446 mil hectares. Também havera
plantio sobre areas de arroz e em novas
fronteiras agricolas na regido do Mato-
piba, formada pelos estados do Mara-
nhado, Tocantins, Piaui e Bahia. A pro-
ducéo, segundo o consultor, deve ter um
aumento de 25%, para 82,7 milhGes de
toneladas, favorecida pelas condicdes
climéticas do fendbmeno El Nifio.

Com o raciocinio parecido, o0 CEO
da consultoria Céleres, Anderson Gal-
vao, também acredita em novas areas
de cultivo e na substituicdo de antigas

A drea de soja deve ficar
entre 27 milhdes e 28
milhées de hectares no
ciclo 2012/2013

SOJA: CUSTOS E MARGENS

Safra 2011/2012 2012/2013

Regido Sul/SE | Cerrado Sul/SE | Cerrado
Custo total (US$/ha) 943,69 975,01 976,72 1.009,14
Produtividade média (sc/ha) 33,8 50,8 52,5 55
Preco médio (US$/60kg) 32,11 28,84 30,18 27,40
Receita liquida (US$/ha) 141,63 490,54 607,91 497,75
Margem sobre o custo (%) 15% 50,3% 62,2% 49,3%

Fonte: Carlos Cogo

pastagens pela soja, principalmente no
Mato Grosso e em Goias. Na mesma
direcdo, a Safras & Mercado aponta
para um incremento de 8,4% na area,
com a oleaginosa ocupando 27,218 mi-
Ihdes de hectares. Em condicdes favo-
raveis de clima, a producéo podera cres-
cer 24,1%, somando 82,295 milhdes de
toneladas, segundo pesquisa da consul-
tora. Anélises ainda mais otimistas indi-
cam que o Brasil podera plantar quase
28 milhdes de hectares com soja e, in-
clusive, superar os Estados Unidos em
producdo pela primeira vez. “Se isso se
confirmar, serd um acontecimento
pontual, em fungéo de todos os fatores
especificos deste ano. No entanto, de
forma natural, essa ultrapassagem néo
deve ocorrer antes de quatro ou cinco
anos”, sustenta Galvao.

Seca historica no maior produtor
— Emjulho, o relatério do Departamen-
to de Agricultura dos Estados Unidos
(Usda) reduziu sua previsdo divulgada
no més anterior para a produgéo de soja
naquele pais. Das 87,2 milhdes de to-
neladas estimadas anteriormente, a co-
Iheita passou a ser calculada em 83 mi-
Ihdes de toneladas — volume que pode
cair ainda mais. “A seca e o calor de-
vem se prolongar até agosto nos EUA e
podem ampliar expressivamente as que-
bras da soja. Segundo a Administracdo
Nacional Oceéanica e Atmosférica dos
Estados Unidos, essa é a pior seca des-
de 1956 e atinge 55% da area contigua
do pais”, salienta Cogo. Com a queda
na producdo, houve recuo na projecédo
de exportacOes pelos norte-americanos
e consequente aumento de vendas para
os outros dois grandes produtores mun-
diais — Brasil e Argentina. O resultado é
uma reducdo geral nos estoques de pas-

sagem dos trés paises.

A produgéo mundial, de acordo com
o documento do Usda, deve ser de 267,2
milhGes de toneladas (13,3% superior
sobre 2011/2012) e a demanda global
deve somar 263,2 milhdes de toneladas
(3,8% maior). A relagdo estoque/con-
sumo foi projetada em 21,2% em 2012/
2013, contra 20,7% na safra 2011/2012,
mas bem abaixo dos 27,9% do ciclo
2010/2011. Os pregos futuros na Bolsa
de Chicago subiram de uma faixa entre
US$ 12 a US$ 12,50 por bushel para
US$ 16 a US$ 17 por bushel. “Em Chi-
cago, 0s precos acumulam uma forte
alta de 47% entre janeiro e julho de
2012. No mercado interno, consideran-
do o Parand, por exemplo, os precos
completam uma alta de 86% nos Ulti-
mos 12 meses”, destaca Cogo.

Em 23 de julho, o Departamento de
Economia Rural (Deral) da Secretaria
da Agricultura do Parand indicava uma
média de R$ 70,23 para a saca de soja
de 60 quilos, com as maximas chegan-
do a R$ 81 na regido de Ponta Grossa.
No Rio Grande do Sul, segundo a Ema-
ter/RS, na terceira semana de julho, a
saca valia R$ 66. H4 um ano, o preco
era de R$ 44,75. No Mato Grosso, 0
Instituto Mato-grossense de Economia
Agropecudria (Imea) apresentava pre-
Gos para a saca entre R$ 67 e R$ 74,50
no dia 20 de julho. Na mesma data do
ano passado, os valores variavam entre
R$ 37 e R$ 43,40.

E dificil para os analistas prever um
teto para o prego da soja. No entanto, a
tendéncia é que altas mais expressivas
ndo acontecam, considera Anderson
Galvdo. “Ha um risco grande de pro-
blemas para a cadeia das carnes, que
precisam da soja para a fabricacdo da

22 | AGOSTO 2012







REPORTAGEM ESPECIAL

racdo. Em algum momento, a demanda
vai dar sinais de esfriamento”, comple-
ta o consultor. Persistindo a seca nos
EUA, os pregos futuros devem manter-
se em um patamar entre US$ 13 e US$
14 por bushel no primeiro semestre de
2013, examina Cogo. “Os produtores
brasileiros ja negociaram antecipada-
mente 35% (em meados de julho) da
safra 2012/2013, garantindo uma ren-
tabilidade elevada, mesmo que ocorra
uma retragdo dos pregos futuros no pro-
Ximo ano com 0 aumento da &rea na
América do Sul”, acrescenta.

Disciplina financeira — Um mo-
mento de euforia como o atual revela
alguns riscos importantes e que devem
ser considerados pelo produtor, ressal-
ta Galvao. “Um desses perigos esta no
controle do agricultor e é a propensdo a
gastar mais dinheiro do que deve. O re-
comendavel é que, mesmo quando ha
dinheiro sobrando, que se tenha disci-
plina com os gastos”, orienta o analista
da Céleres. Outros dois riscos ndo es-
tdo sob o dominio do produtor, mas
podem prejudicar suas contas. “O pri-
meiro deles ¢ a incerteza econdmica na
Europa, que pode afetar o mercado fi-
nanceiro de forma parecida com o que
ocorreu em 2008, quando a soja baixou
de US$ 16 para US$ 12 o bushel. O se-
gundo € a tdo temida desaceleracdo chi-
nesa. A procura pela soja continua alta,
e 0 pais continua crescendo, mas em
indices abaixo dos vistos em anos ante-
riores”, ressalva. Na opinido do especi-
alista, o produtor brasileiro deve apro-
veitar a conjuntura atual para tirar o
maximo proveito da alta rentabilidade,
fazendo a venda escalonada e trabalhan-
do com planejamento consciente e mais
eficiéncia na gestéo.

A saca da oleaginosa
chegou a passar dos
R$ 80 no mercado
brasileiro no més de
julho

Decisdo direciona-
da pelo mercado —
Baseado no comporta-
mento do mercado, 0
produtor Leocir Pedri-
nho Rizzo, de Palotina/
PR, ha dois anos direciona seu plantio
de verdo apenas para a soja. Numa area
de 160 hectares, ele planeja para a pro-
xima safra 0 mesmo que fez no ano
passado, optando pelo milho safrinha
apos a colheita da oleaginosa. O mo-
mento de cotacdes positivas também
permite fazer planos para o futuro. “Em
dois anos, espero ter adquirido uma
nova parcela de terra para ampliar a area
de plantio para 200 hectares”, relata.

Até a segunda semana de julho, o
agricultor havia comercializado entre
30% e 40% do que espera colher em
2013, com média de preco de R$ 53. A
expectativa, para o restante da safra, era
de conseguir valores em torno de R$
65. O custo, em relacdo ao ano passa-
do, ficou estavel, ja que Rizzo negociou
seus insumos antes da maior alta do
délar e da prdpria soja. “O retorno fi-
nanceiro da préxima safra vai depender
do clima, mas, se tudo ocorrer bem,
acreditamos numa rentabilidade varia-
vel entre 50% e 70%. No ultimo ciclo,
a estiagem prejudicou a lavoura e se-
quer conseguimos cobrir os custos”,
observa.

O produtor paranaense conta que
também j& esté projetando o cultivo do
milho na segunda safra. Segundo ele,
os precos do cereal vém superando as
expectativas dos agricultores, com va-
lores em torno de R$ 22 na regido. “An-
tigamente, meu pai plantava trigo, mas
com a falta de estimulo para a cultura,
ha 18 anos investimos no milho, que tem
um retorno bem melhor. Este ano, se 0
clima colaborar, vamos conseguir adi-
antar o plantio da soja e, consequente-
mente, antecipar a semeadura do milho
safrinha, que deve ter uma rentabilida-
de tdo boa ou até melhor do que a da
soja”, afirma Rizzo.

Venda acelerada — No estado que
mais produz soja no pais, a expectativa
é de um incremento de 500 mil hecta-
res para o plantio da oleaginosa. Se for
confirmado, o nimero vai significar o
cultivo de 7,5 milhdes de hectares se-
meados no Mato Grosso. As perspecti-

Produtor Leocir Rizzo:

custos estaveis e expectativa
derentabilidade entre 50%
e 70% na proxima safra

vas para o préximo ciclo sao as melho-
res, e aampliacdo do plantio vai ocorrer
sobre areas de pastagens degradadas,
atesta o presidente da Associacdo dos
Produtores de Soja e Milho de Mato
Grosso (Aprosoja), Carlos Favaro. “S6
temos a ressalva em relacéo ao clima,
que ndo nos permite estimar a rentabili-
dade da lavoura com antecedéncia. No
entanto, se as condigdes favorecerem a
alta produtividade, o retorno financeiro
da colheita 2013 sera superior ao da ul-
tima safra”, conclui.

O dirigente acredita que um dos prin-
cipais inibidores para um maior incre-
mento na lavoura seja a deficiéncia na
infraestrutura logistica do estado. “An-
tes da formacdo da lavoura, nossas es-
tradas ndo oferecem condicdes para 0
transporte de calcario e de fertilizantes
necessarios para corrigir o solo e, de-
pois da colheita, € um problema o des-
locamento da safra até os portos”,
enumera. “Mato Grosso ainda tem en-
tre 7,5 milhdes e 8 milhdes de hectares
com pastagens que sdo propicios para
a agricultura, mas que deixam de ser
incorporados devido a essas dificulda-
des estruturais”, continua.

Antes mesmo das altas mais expres-

Almir Trevisan/Imprensa C. Vale
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sivas nos precos, ocorridas em julho,
em torno de 50% da safra 2013 de soja
que seré colhida no Mato Grosso ja ha-
via sido comercializada. Em 20 de ju-
Iho, a venda antecipada somava 57,5%
da safra. “Esse é um sinal de maturida-
de do produtor, que sabe que precisa de
planejamento para sustentar a atividade
e de maior atencdo num ano de alta nos
custos de producdo”, menciona Fava-
ro. Desde o ciclo 2009/2010, a anteci-
pacdo das vendas é cada vez mais pre-
coce no estado, diz o analista Cleber
Noronha, do Imea. No entanto, em ju-
Iho do ano passado, a comercializago
da safra 2011/2012 somava apenas 28%
da colheita futura. “Esse ano a situacao
dos precos é muito diferenciada, € 0
produtor que consegue definir exata-
mente seus custos deve ir acompanhan-
do o mercado para conseguir 0s me-
Ihores negocios”, aconselha.
Conforme anélise do Imea, o custo
de producéo da soja subiu cerca de R$

Produtor Endrigo Dalcin:
venda antecipadade

até 60% da colheita
esperada antes deiniciar
o plantio

Divulgacdo

500 no estado, para R$ 2.107 por
hectare. A varia¢ao foi resultado

da elevacdo nos valores das se-
mentes, dos fertilizantes e dos
defensivos. “A alta do délar e o
aumento no preco da terra de-
corrente do préprio incremento

da soja também tiveram influén-

cia sobre o custo total. De qual-

quer forma, se 0s pregos se man-
tiverem aquecidos, tudo indica

que a receita deste ano sera su-

perior, mesmo com 0 aumento

dos custos”, pontua Noronha. O
analista Anderson Galvao acha
temerario falar de rentabilidade

média para a soja na proxima sa-

fra, considerando a heterogenei-

dade de produtores rurais e re-

gides agricolas no Brasil. “O que
podemos afirmar é que a safra
2012/2013, em condi¢bes normais de
produtividade, sera a quarta safra con-
secutiva que os produtores brasileiros
terdo margem positiva, 0 que permite a
clara capitalizacdo do setor, reducédo do
endividamento e outras melhorias do
aspecto econdmico e financeiro”, cons-
tata.

Contas positivas — Em Nova Xa-
vantina/MT, o engenheiro agrébnomo e
produtor Endrigo Dalcin recorda que
obteve uma rentabilidade de 20% na sa-
fra passada com a soja, quando vendeu
a saca com média de preco de R$ 44.
Para a temporada 2012/2013, ele espe-
ra uma margem de retorno de cerca de
30%. Até a segunda semana de julho,
ele havia comercializado 44% da colheita
que estima para 2013. O preco inicial
foi de R$ 44,50, a média foi de R$ 49, e
a expectativa no momento era fechar
negdcios a R$ 54. “Vou manter esse rit-
mo de venda até 60% da colheita espe-
rada. Acredito que esse € um bom indi-
ce de seguranca para o periodo que an-
tecede o plantio”, argumenta.

Os custos, aponta 0 agronomo, su-
biram pela alta do délar na hora de pro-
gramar a lavoura. “No ano passado,
compramos insumos com o délar a R$
1,61 e, este ano, a R$ 2. Fazendo a con-
ta, tivemos um aumento entre 25% e
30% nos custos da soja”, assinala. Dal-
cin planejou ampliar a area cultivada na
safra que vem de 2,6 mil para 3,3 mil
hectares. Na primeira quinzena de ju-

Anderson Galvao, consultor
da Céleres: momento

positivo requer disciplina
financeira e controle de
gastos

Iho, enquanto ainda colhia a safrinha de
milho, uma duvida tomava conta do pro-
dutor: semear toda a area de verdo com
soja ou investir também no milho? “Nor-
malmente, também cultivo milho no
verdo, mas estava pensando em plantar
apenas soja esse ano. No entanto, o
mercado do milho aqueceu, com nego-
cios em torno de R$ 20 a saca, e estou
repensando minha decisdo anterior”,
detalha.

Na época da segunda safra, o pro-
dutor planta 1,3 mil hectares com mi-
Iho, 150 hectares com feijéo e, 0 res-
tante, com milheto, para fazer a cober-
tura do solo. “Na nossa regido, € mais
arriscado investir no milho safrinha por
causa do clima, que é mais seco. Mes-
mo assim, ampliamos a area com o ce-
real. Ha dois anos, eram apenas 500 hec-
tares e, em 2011/2012, foram implanta-
dos 900 hectares”, declara. O milho tam-
bém terd alta nos custos no ciclo 2012/
2013. O numero ainda pode ter altera-
¢des, mas o Imea estima que o valor
total, por hectare, passe de R$ 1.528
para R$ 1.636 em areas de alta tecnolo-
giado Mato Grosso. O preco da semente
é o principal responsavel por esse in-
cremento.

Divulgagdo
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Com a colheita da segunda safra em
andamento, em julho ainda nédo havia
uma estimativa em relagdo ao cultivo do
milho na préxima temporada no Mato
Grosso. “O mais recente relatério nor-
te-americano indicou perdas expressi-
vas ha safra dos Estados Unidos, e essa
informacédo fez com o mercado se mo-
vimentasse. Se 0 cenario se mantiver
assim, é provavel que a area plantada
sejaampliada no estado. Em 2011/2012,
o cereal ocupou 35% da area da soja.
Se esse indice se repetir, teremos um
aumento, ja que a area de soja sera in-
crementada”, resume o analista Cleber
Noronha, do Imea. No més passado, o
mercado mostrava aquecimento para o
cereal mato-grossense, com média de
aumento de 30% desde o inicio do més.

Milho também reage a seca nor-
te-americana — A seca ja provocou
uma quebra de 46,3 milhdes de tonela-
das na safra norte-americana de milho.
A estimativa é de que a colheita seja de
329,4 milhdes de toneladas no ciclo
2012/2013. Assim como aconteceu com

Brasil ainda colhe asegunda

safrade milho 2011/2012,
que teve uma arearecorde
cultivada

a soja, no Brasil essas informagdes fo-
ram razGes para altas no mercado do
cereal. Segundo a Céleres, em Doura-
dos/MS, a saca de milho foi negociada
a R$ 22,50 entre 16 e 20 de julho, mos-

trando uma alta de 5,6% ao longo da
semana. No Parana, a média de 23 de
julho era de R$ 25,57. No Mato Gros-
S0, 0s precos variavam entre R$ 15,80
e R$ 23,60 em julho de 2011 e entre R$
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20 e R$ 25,20 em julho deste ano, de
acordo com o Imea.

A érea do cereal deve recuar 8,5%
na primeira safra, avalia o consultor
Carlos Cogo. Mesmo com as altas re-
centes, ele acredita que o produtor tera
preferéncia pela soja no cultivo de ve-
rdo. Ja na segunda safra a expectativa é
de uma expansdo de 6% no plantio.
“Com isso, a producdo podera ter um
incremento de 68,1% na safra de inver-
no, para 36,1 milhdes de toneladas”,
analisa, lembrando que em 2011/2012 o
Brasil teve a maior area de cultivo de
milho da historia, com 15,1 milhdes de
hectares.

O especialista comenta que a pro-
ducdo mundial de milho deve crescer
apenas 3,6%, com a forte quebra da
safra dos Estados Unidos, atingindo
905,2 milhGes de toneladas na safra
2012/2013. “Os precos futuros na Bol-
sa de Chicago subiram de uma faixa
entre US$ 5,20 a US$ 5,40 por bushel
para US$ 7,80 a US$ 8,00 por bushel.
Persistindo a seca nos EUA, 0s precos
futuros para 2013 devem manter-se em
um patamar entre US$ 7,50 e US$ 8,00
por bushel”, complementa. No ciclo
2011/2012, as duas safras de milho to-
talizam 69,48 milhdes de toneladas, se-
gundo o dltimo levantamento da Com-
panhia Nacional de Abastecimento (Co-
nab). Apenas a segunda safra do cereal
teve crescimento de 60,9%. A soja, que
sofreu com a estiagem na Regido Sul,
tem uma producdo calculada em 66,37
milhdes de toneladas, recuo de 11,9%
em relacdo ao ano anterior.

Indefinicdo para o arroz — Pro-
blemas na comercializa¢do do arroz da

0 algoddo poderd sofrer
uma reducdo entre 20% e
30% no proximo plantio

safra 2010/2011 provocaram uma re-
ducéo no plantio do cereal na safra pas-
sada. Segundo a Conab, a area caiu
13%, para 2,453 milhGes de hectares,
enquanto a producéo recuou 15,1%, para
11,559 milhdes de toneladas. O Rio
Grande do Sul representa 43% da area
brasileira cultivada com arroz. As lavou-
ras irrigadas também tém a maior pro-
dutividade média do pais, de mais de
sete toneladas por hectare. Com redu-
cdo de area de 11,4% na safra anterior
(1,053 milhdo de hectares), o estado
também colheu menos arroz em 2011/
2012: 7,739 milhdes de toneladas, vo-
lume 13,1% inferior ao periodo anteri-
or. A estiagem enfrentada pelo estado
em 2011/2012 ainda ndo permite esti-
mar com precisdo o cultivo em 2012/
2013. “Nossas reservas em barragens
e acudes ainda estdo abaixo do ideal para
o cultivo”, revela o diretor administrati-
vo da Federagdo da Agricultura do Rio
Grande do Sul (Farsul), Francisco
Schardong.

Para definir o préximo plantio, 0s
produtores também precisam repensar
suas contas, ja que existe uma divida
de custeio do ciclo anterior. No més
passado, o0 Governo Federal anunciou a
prorrogacgdo do vencimento para 31 de
outubro, mas os produtores ainda de-
fendem uma renegociagdo do passivo
acumulado em duas safras. Nos Ultimos

Francisco Schardong, da Farsul:

nivel de agua nas reservas e
endividamento preocupam
arrozeiros gatuchos

trés anos o custo da saca ficou acima
dos precos médios praticados no esta-
do. “Com a divida, ndo ha acesso aos
recursos do Plano Agricola e Pecuario.
No ano passado, no Rio Grande do Sul,
apenas 34% da area cultivada foi finan-
ciada pela verba oficial do Governo”,
lembra Schardong.

Para o dirigente, a lavoura a ser for-
mada este ano ainda é um grande ponto
de interrogacdo, com tendéncia de nova
reducdo de area. Uma das causas desse
provavel recuo sera o aumento das are-
as voltadas para a soja. Na safra passa-
da, cerca de 130 mil hectares cultiva-
dos anteriormente com arroz foram
substituidos pela oleaginosa. “Para o
proximo ciclo, acreditamos que essa
troca poderd ficar entre 300 mil e 400
mil hectares no estado”, deduz o diri-
gente da Farsul. A Safras & Mercado
estima um ligeiro aumento na area plan-
tada no pais. O incremento pesquisado
é de 1,3%, passando 2,482 milhdes de
hectares. A producdo subiria 0,6%, to-
talizando 11,625 milh&es de toneladas.

No més passado, o preco médio do
arroz em casca ao produtor no Rio Gran-
de do Sul valia R$ 28,77 a saca, um
valor 45,6% acima do registrado no
mesmo periodo do ano passado, infor-
ma o consultor Carlos Cogo, que acre-
dita numa recuperacdo de area para 0
cereal no Rio Grande do Sul. “O cultivo

Regina Sakakibara
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pode crescer entre 5% e 6% na lavoura
gaucha, mas continuara em queda no ’ d ~ ~ fe h
Centro-Oeste”, informa. Para o analis- AS CO"’HS do ﬂ 90 00 nﬂo ‘ ﬂm
ta, os pregos do cereal devem ficar sus-
tentados em 2013, com reducdo dos
estoques de passagem no Brasil, esto-
ques mundiais estaveis e manutencgdo e
aumento das exportacdes por paises
como India, Tailandia e Vietna. O Brasil
também deve manter seu ritmo de ex-
portacdes, que na safra 2010/2011 atin-
giram 2 milhGes de toneladas.

Mais dinheiro para produzir —
Além dos pregos animadores, a maior
disponibilidade de crédito oficial e a pre-
visdo de ocorréncia de El Nifio — que
tradicionalmente ajuda a alavancar a pro-
dutividade da soja e do milho, tamhém
devem favorecer as condicdes da safra
2012/2013 total de grdos e fibras. Car-
los Cogo acredita que a area cultivada
podera aumentar 3%, enquanto a co-
Iheita devera crescer 10%, para até 178
milhdes de toneladas. “Tudo indica que,
inclusive, os produtores do Sul, que ti-
veram S€rios prejuizos com a estiagem
no ultimo ciclo, terdo condigdes de re-

Custos altos de producdo, estoque mundial elevado, problemas
climaticos que afetam a qualidade da pluma no Mato Grosso e na
Bahia e precos da soja mais atrativos formam o cenario que indica
uma reducdo entre 20% e 30% para a area a ser plantada com algo-
ddo no Brasil na préxima safra. “O produtor esta fazendo as contas
e percebe que nesse momento ndo vale a pena investir na pluma”,
alega o presidente da Associacdo Brasileira dos Produtores de Algo-
dao (Abrapa), Sérgio De Marco.

Na opinido do dirigente, a conjuntura ainda pode mudar, especial-
mente a partir de janeiro de 2013, quando o recuo dos estoques
poderad provocar uma recuperacdo dos pre¢os. “Temos que ser oti-
mistas e pensar que o mercado vai reagir para que o cultivo ndo
tenha essa reducdo tdo drastica no pais”, considera. Nesse momen-
to, no entanto, o cenario ndo anima o cotonicultor, que enfrenta
precos em torno de R$ 47 a arroba. Em mar¢o do ano passado, a
arroba chegou a valer mais de R$ 120.

No principal estado produtor da pluma, a colheita da atual safra
prossegue até meados de setembro e, por isso, ainda é cedo para
previsdes mais concretas, esclarece a analista de mercado do Imea
Elisa Mauro Gomes. “Os produtores de algoddo, geralmente, tam-
bém cultivam soja e milho e, a tendéncia, € que Mato Grosso acom-
panhe a reducéo que deve ser observada na &rea nacional. A queda
cuperagio”, destaca. na p[odugéo interna e a~concorréncia dos téxteis importados da Chi-

A partir do andncio do Plano Agri- na sdo algumas das razdes que provocaram a retracao dos pre¢os no
cola e Pecuério 2012/2013, 0 Ministé- pais”, explica. . . . . .

. e i , o
ngt/(;\Ej?i?pg)n:{&%ﬂggect%weggssE)ztrla dia da safra ngl/ZOlZ fpi d(_a R$ 4.819 por hectare. Para o ciclo
a préxima temporada. No ciclo 2011/ 2012/2013, atej_ulho, a estimativa apontava para um total de R$ 5.396
2012 o pais colheu 162,6 milhdes de por,hectare. O impacto maior foi da alta do dol~ar e dos defensivos.
toneladas. “Acreditamos que esse ni- “Ha uma defasagem entre 15% e 18% na relacdo entre o custo e 0s
mero sera possivel com as condicdes precos pratlcado_s no Bra5|! nesse rpomento”, d|; o consultor Carlos
positivas de clima e com as facilidades Cogo, que acredita numa diminuicdo de 32% na area plant_ada com a
do novo Plano Safra, que chega com cu_ltu~ra na safra2012/2013. Segundo a Conab, o Brasil cultivou 1,396
juros mais baixos, aumento dos limites milhdo de hectares’com algoddo no C|cI9 2011/2012 na primeira e na
e programas especiais regionalizados”, seguqda safra. A area teve uma _redugao de Q,S% sobre o periodo
salienta o secretério de Politica Agrico- anterior. A producdo tem estimativa de reducdo de 2,8%, passando

para 1,9 milh&o de toneladas.

Atendéncia é que o
plantio do milho diminua
no verdo e aumente na
segunda safra

Leandro M. Mittmann
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0 pre¢o do arroz
melhorou, mas ainda
hd indefini¢do sobre o
tamanho da lavoura

lado Mapa, Caio Rocha. No total, o pla-
no do Governo pretende destinar R$
115,2 bilhdes em crédito para a agrope-
cudria no periodo 2012/2013. O volu-
me é 7,5% superior em comparacao
com 0 ano passado e ainda prevé uma
reducdo de 6,75% para 5,5% na taxa
anual de juros.

Um dos destaques deste ano, segun-
do o secretario do Mapa, fica por conta
do Programa Nacional de Apoio ao Mé-
dio Produtor Rural (Pronamp), que teve

juros reduzidos de 6,25% para 5% ao
ano, e volume de recursos para custeio
ampliado de R$ 6,2 bilhdes para R$ 7,1
bilhdes. “O limite de crédito por benefi-
ciario foi ampliado de R$ 400 mil para
R$ 500 mil. Acreditamos que esse pu-
blico envolve em torno de 300 mil fa-
milias no pais, num perfil de produtor
que tem renda bruta anual entre R$ 160
mil e R$ 800 mil”, cita Rocha.

O Governo também ampliou de R$
150 mil para R$ 300 mil o limite de co-
bertura do Programa de Garantia da Ati-
vidade Agropecuéria (Proagro) e aumen-
tou de R$ 253 milhdes para R$ 400 mi-
Ihdes o Programa de Subvencao ao Pré-
mio do Seguro Rural. “Com a continui-
dade desses beneficios, a area protegi-
da passara de 10 milhdes para 15 mi-
Ihes de hectares nos proximos 24 me-
ses”, menciona o secretario. “E impor-
tante lembrar que todas as medidas tém
como objetivo uma melhor condi¢&o fi-
nanceira para o setor e um aumento de
produtividade nas lavouras. Cabe ao
produtor, nesse momento, prestar aten-
¢do ao zoneamento agricola, a correcdo
do solo e a qualidade da semente, e fa-

zer seu programa de seguro”, completa
Rocha.

O produtor Endrigo Dalcin, de Nova
Xavantina/MT, satida o aumento dos li-
mites e 0s juros mais baixos apresenta-
dos pelo Governo. Na tltima safra, 70%
do crédito que financiou sua lavoura teve
origem nas linhas oficiais e, na safra
2012/2013, esse indice deve ser ampli-
ado para 85%. “O Mato Grosso € um
estado onde tradicionalmente os produ-
tores usam menos a verba federal, mas
nos ultimos trés anos a capitalizacdo dos
produtores favorece a mudanga desse
panorama. O que ainda reivindicamos é
que o acesso seja facilitado, com me-
nos burocracia e menos exigéncias por
parte dos agentes financeiros”, frisa.

As condicOes para a safra que co-
meca a ser plantada nas proximas se-
manas estdo expostas. O clima e o mer-
cado sdo fatores imponderaveis, mas
que, por enquanto, tém previsdes ani-
madoras para o Brasil. Do lado de den-
tro da porteira, cabe ao produtor fazer
com eficiéncia seu planejamento e ga-
rantir as melhores condi¢des para a plan-
tacdo. Boa safra a todos! &
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dd um ar da
graca — e das chuvas

O novo fenémeno climdtico anuncia que o trimestre agosto a outubro
serd de chuvas na Regido Sul, principalmente entre o norte do RS e
o0 norte do PR, assim como nas Regiées Sudeste e Centro-Oeste

Mozar de Araljo Salvador, Coordenacao-Geral de Desenvolvimento e Pesquisa do Instituto Nacional de Meteorologia (Inmet)

primeiro semestre no Brasil foi

marcado por um fenémeno cli-

matico bastante conhecido (e te-
mido) pelos agricultores de todo o pais:
a seca. Tal fendbmeno atingiu principal-
mente a Regido Sul e o semiarido nor-
destino, impactando diretamente nas
atividades agropecuarias, que chega-
ram a perdas extremamente elevadas
em virtude da falta de chuvas regula-
res. Em Santa Rita de Cassia, por
exemplo, no oeste da Bahia, nos trés
primeiros meses do ano 0s volumes
de chuva registrados na estagdo me-
teorologica do Instituto Nacional de
Meteorologia (Inmet), em pleno peri-
odo chuvoso, ficaram bem abaixo das
suas medias historicas, especialmen-
te no més de margo, que ndo atingiu
5% do seu volume médio de precipi-
tacdo pluviométrica.

Na Regido Sul, onde a seca tam-
bém foi severa, exemplos ndo faltam
para ilustrar a escassez de chuvas. Em
Sédo Luiz Gonzaga, no noroeste rio-
grandense, além dos volumes mensais
de chuva ficarem abaixo de 50% da
média na maioria dos meses do pri-
meiro semestre, em alguns meses es-
ses volumes concentraram-se em ape-
nas um ou dois dias. Em margo, por
exemplo, que tem uma média de 160
milimetros, foi registrado um volume
total de apenas 65mm, sendo 49mm
em um Unico dia, no inicio do més.

Foram dois os fatores principais
que contribuiram para a reducgdo da
precipitagdo pluviométrica no primei-
ro semestre. No caso da Regido Sul
foi o fendbmeno conhecido por La Nifia,
que é o resfriamento anémalo das
aguas da superficie do Oceano Paci-

fico Equatorial, o qual, na maioria das
vezes, potencializa o risco de secas
na regido, diminuindo a frequéncia de
dias de chuva, principalmente no Rio
Grande do Sul. E foi exatamente o que
ocorreu. No Nordeste, principalmen-
te no semiarido, prevaleceu a influén-
cia do dipolo do Atléantico sobre o da
La Nifa, fazendo com que o sistema
atmosférico ZCIT, a Zona de Conver-
géncia Intertropical — importante sis-
tema atmosférico para as chuvas no
Nordeste —, ficasse mais deslocada
para o norte, diminuindo, assim, a ne-
bulosidade associada a este sistema
sobre a regido.

Agora, as expectativas se voltam
para o proximo periodo, quando gran-
de parte da atividade agricola se pre-
para para a proxima safra e, junto com
ela, mais um novo periodo do feno-
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meno EI Nifio — aquecimento anémalo
da superficie do Oceano Pacifico
Equatorial. Seus efeitos no Brasil sdo
opostos aos do La Nifia, potencializan-
do a reducdo das chuvas no norte das
regides Norte e Nordeste, incluindo,
também, boa parte do semiarido; en-
quanto que na Regido Sul, na maioria
dos casos, os volumes de chuva ten-
dem a ficar acima da média, princi-
palmente nos meses de verdo. Estu-
dos também indicam que ha uma ten-
déncia no aumento da temperatura
média do ar em grande parte da Re-
gido Sudeste. A ultima ocorréncia do
fendmeno foi em 2009/2010, e seus
efeitos no Brasil foram de um evento
bem tipico, com chuvas acima da
média na Regido Sul e abaixo em gran-
de parte do Norte e do Nordeste.
Prognosticos e tendéncias do cli-
ma — Os atuais prognoésticos clima-
ticos, como o elaborado mensalmente
pelo Inmet em conjunto com o Cen-
tro de Previsdo do Tempo e Estudos
Climaticos (Cptec), do Instituto Na-
cional de Pesquisas Espaciais (Inpe),
e por outros servicos meteorolégicos
internacionais, indicam que o trimes-
tre agosto-setembro-outubro, na Re-
gido Sul, principalmente entre 0 norte
do Rio Grande do Sul e o norte do
Parana, hd uma maior probabilidade de
que as chuvas fiquem acima ou den-
tro da faixa normal do periodo que é

de, aproximadamente, entre 300 e 450
mm. Com a intensificacdo do El Nifio,
de meados de setembro a agosto, as
probabilidades de chuvas acima da
média podem se estender até inicio de
2013. Em agosto, as chuvas acima da
média poderdo ficar mais concentra-
das em Santa Catarina e em localida-
des préximas a divisa com 0s outros
dois estados da regido.

Nas regides Sudeste e Centro-Oes-
te, uma area que engloba principalmen-
te os estados de S&o Paulo e Mato Gros-
so do Sul — podendo se estender até a
divisa de Goias com o Triangulo Mi-
neiro —apresenta forte probabilidade de
chuvas acima ou dentro da faixa nor-
mal do trimestre, entre 250 e 400 mm,
no extremo sul do Mato Grosso do
Sul, e entre 150 a 300 mm, no restante
da area. Nas demais localidades das
duas regides ndo existem, até o mo-
mento, previsdes mais especificas, fi-
cando a distribuicdo de probabilidade
igual para qualquer faixa: normal, aci-
ma ou abaixo. Nessas regibes, as loca-
lidades mais ao sul, dependendo da in-
tensidade do El Nifio, também podem
apresentar desvios positivos de chuva
durante os meses de verdo e inicio do
outono.

No oeste da Bahia, as atuais previ-
sbes climéticas ainda sdo muito incon-
sistentes, indicando que existe igual
probabilidade para as trés categorias:

acima, abaixo e dentro da faixa normal
de precipitacdo para o trimestre agos-
to-setembro-outubro. Porém, é impor-
tante salientar que este trimestre tem
uma média baixa (50 a 120 mm), prin-
cipalmente em agosto e setembro; e,
caso a regido seja atingida pelos efei-
tos do El Nifio, tais efeitos serdo mais
bem percebidos em meados de novem-
bro e inicio de dezembro. E isso € par-
ticularmente preocupante se conside-
rarmos que grande parte das areas atin-
gidas pela seca este ano, como o ser-
tdo nordestino e o Oeste Baiano, cor-
rem um risco significativo de continu-
ar com escassez hidrica no final de
2012 e no inicio de 2013.

Por fim, é importante observar que
0s prognosticos climaticos séo probabi-
listicos, portanto, indicando chance mai-
or ou menor de ocorrer determinada con-
dicdo do clima. A previsdo climatica tri-
mestral que é feita em conjunto pelo In-
met e pelo Cptec pode ser acessada no
sitio pela internet (www.inmet.gov.br) na
opc¢do Clima, além de encontrar outros
produtos de progndstico e de monitora-
mento do clima no Brasil atualizados men-
salmente. &
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ETANOL de milho,

alternativa viavel

O cereal oferece algumas vantagens em relacdo a cana na geracéo do
biocombustivel, como a possibilidade de armazenamento do grdo e,
assim, o processamento, quando necessdrio

Ricardo Giannini, sécio-diretor da Céleres Consultoria

cdo vidvel e muito importante  do interno aquecido, a utilizagdo do para o etanol em algumas regides. Nes-
para o Brasil. Com uma area es-  grdo para producgdo de energia é amais se cenario, a producdo excelente do
timada em mais de 15 milhdes de hec- nova aposta do setor. A safra passada  milho nos coloca em uma situagcdo mais
tares, segundo a Companhia Nacional de cana-de-acUcar registrou queda e, confortavel, comparada ao resto do

o etanol de milho é hoje uma op- de Abastecimento (Conab), e 0 merca-  por isso, esse é um ano de incertezas

Fotos: Divulgacéo
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mundo.

Em novembro, foi anunciada a im-
plantacdo da primeira planta para pro-
ducdo comercial de etanol de milho no
Brasil, em Campos de Jalio, no oeste
do Mato Grosso. E a primeira experi-
éncia desse tipo por aqui e sera utiliza-
do o milho excedente da regido. Esse é
um passo muito importante em um pais
no qual a cultura do combustivel alter-
nativo esta relacionada ao etanol de
cana, mas isso nao significa que o eta-
nol como conhecemos deixara de ser
0 mais eficaz.

O nosso etanol de cana-de-agucar
traz uma longa histéria de desenvolvi-
mento tecnoldgico, que permite a ob-
tencdo, hoje, de até 8 mil litros de eta-
nol por hectare de cana, com um cus-
to de investimento entre R$ 150 e R$
200 por tonelada de moagem anual, ou
cercade R$ 1,58 a R$ 2,11 por litro da
capacidade anual de producéo de eta-
nol. A eficiéncia € inquestionavel. O
processo comercial de obtencéo de eta-
nol através da cana-de-agucar é melhor

e demanda menor area de plantio. Mas,
em um momento incerto, o milho se
apresenta como possibilidade viavel e
muito interessante.

Mesmo com essa situacdo, no en-
tanto, existem diversas raz0es para se
investir no etanol de milho. Somos um
pais de dimensdes continentais, com
conhecidas dificuldades logisticas, que
aumentam os custos de distribuicdo do
que quer que seja produzido. Acontece
que 0 nosso etanol compete pela cana
com o acgUcar, que, muitas vezes, ofe-
rece melhores margens e nos leva a
importar o etanol americano, elevando
0s pre¢os nas bombas. Justo o Brasil,
que domina as mais avangadas tecno-
logias e foi pioneiro na producdo desse
combustivel, se vé obrigado a impor-
tar o produto para manter o abasteci-
mento interno. Essa situagdo, somada
a dificuldade de escoamento do milho,
resulta em uma possibilidade nova, mas
rentavel, que é a producdo do novo
modelo de etanol, por meio do gréo,
especialmente em regifes em que 0s

obstaculos logisticos fazem jogar para
cima os precos do combustivel extrai-
do da cana.

Vantagens — Além disso, o0 milho
apresenta algumas vantagens em rela-
¢do a cana-de-agUcar. A primeira se da
no armazenamento, ja que pode ficar
retido por meses. O investimento em
processamento de milho para produ-
cao de etanol também € vantajoso: cerca
de 60% do custo do investimento por
litro de uma usina de cana-de-aguUcar.
Fora isso, 0 mercado de milho é bem
estruturado e com fortes referéncias
na bolsa de mercadorias e em merca-
dos futuros, o que dispensa a necessi-
dade de producéo prépria de grdos. Em
relagdo aos custos operacionais, a ma-
téria-prima de cana representa 51% dos
custos. No caso do milho, esse indice
¢ de 56%, considerando-se o retorno
obtido com a venda do farelo.

Paralelo a isso, a producéo de eta-
nol a partir da cana-de-agucar tem al-
gumas particularidades. O processa-
mento deve ser feito em curto espaco
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No Nordeste, nos tltimos 20 anos,
para produzir uma tonelada de
milho, anecessidade de area caiu

pelametade, de 0,46 hectare para
0,23 hectare, um reflexo dos
ganhos de produtividade

de tempo, antes que ocorra sua
degradacdo e a perda de rendi-
mento. Isso também obriga as

usinas a parar a produgdo na en-
tressafra, ja que ndo se pode
armazenar cana cortada e a ne-
cessidade operacional da pro-

ducdo das usinas depende da
demanda do consumo. O preco

da matéria-prima é regulado

pela relagdo entre a oferta e a
demanda regional, com indica-

dores dados por organizacGes
locais, como Escola Superior

de Agricultura Luiz de Queiroz
(Esalqg), Unido da Industria de
Cana-de-Aclcar (Unica) e Con-

selho dos Produtores de Cana-de-AcU-
car, Actcar e Alcool do Estado de S&o
Paulo (Consecana).

Podemos observar também outras
caracteristicas das duas opcdes de eta-
nol. Entre os aspectos mais marcantes
que diferenciam as duas tecnologias,
estdo as maiores produtividades da usi-
na de etanol de milho, que é rico em
carboidratos, e a menor demanda de
area plantada na producdo de etanol de
cana, com possibilidade de cogeracdo
de energia a partir do bagaco. A avalia-
¢do, considerando a producdo de eta-
nol de milho no Brasil, € que uma uni-
dade de processamento do grdo, por
via seca, com capacidade para moer
mil toneladas por dia, fornece cerca de

360 litros de etanol. Dessa forma, essa

planta produziria 122 milhdes de litros

de etanol por ano, operando 340 dias

no ano. Ja o investimento para uma

unidade como essa é de cerca de R$

120 milhdes a R$ 150 milhdes. Os cus-

tos operacionais, ajustados aos pregos

de insumos no Brasil, ficam na ordem

de US$ 75 por tonelada, sem conside-
rar os custos de aquisi¢do do milho.

O Centro-Oeste figura como a se-

gunda maior regido de producao de mi-

Iho no Brasil e, portanto, o etanol do

grdo se torna uma opcdo bastante via-

vel. Na regido os precos do milho sdo

menores, as cidades estdo mais distan-

tes dos portos e ha excedente de pro-

ducdo. A regido da chamada Mapito

(Maranhdo-Piaui-To-

cantins) também se

torna uma das opgdes

para producéo de eta-

nol de milho. Embora

a Regido Nordeste seja

uma importadora de

milho, a adocdo cres-

cente de novas tecno-

Giannini: “O investimento em
processamento de milho para
producao de etanol também é

vantajoso: cerca de 60% do custo
doinvestimento por litro de uma
usina de cana-de-acucar”

logias tem promovido uma verdadeira
e silenciosa revolucdo na producéo de
milho no pais. Nos dltimos 20 anos,
para produzir uma tonelada de milho, a
necessidade de area caiu pela metade,
de 0,46 hectare para 0,23 hectare, de-
vido ao reflexo dos ganhos de produti-
vidade no campo, um recuo de 50%
na necessidade de area para um dado
volume de milho.

As caracteristicas das safras de mi-
Iho em diversas regides do Brasil, por-
tanto, favorecem uma operacéo de con-
sumo local e, no caso de uma unidade
de producéo de etanol a base de milho,
a estrutura do empreendimento seria
melhorada pela aquisicao planejada da
matéria-prima. O ponto de destaque,
entdo, sdo 0 uso e 0 aproveitamento do
excedente do grdo para suprir algumas
necessidades nacionais e as centenas
de empregos diretos e indiretos cria-
dos com as usinas de producdo de eta-
nol de milho. O consumo anual de mi-
Iho seria suficiente para desafogar a
necessidade do uso de Prémio de Es-
coamento de Produto (PEP), auxiliar
no escoamento da safra, gerar riqueza
para as regiGes e melhorar a fixagdo do
homem no campo. A cana-de-agucar
ainda sera a principal fonte do etanol
brasileiro, mas a capacidade do milho
deve ser considerada e, assim, o pais
se colocara na vanguarda em mais uma
vertente de producdo agricola. &
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Facilidades apenas
para a BUROCRACIA

Muitos sdo os desafios e também as solucées para se obter
uma evolucdo sustentdvel da oferta de crédito para o campo e para a
seguranca do agente financiador. E, assim, como
consequéncia, reduzir a taxa de juros na agricultura,
sobretudo ao produtor

Fernando Lobo Pimentel, engenheiro agrénomo, advogado, MBA-FDC, diretor da Agrosecurity Consultoria
e da Sociedade Nacional da Agricultura (SNA)
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crescente demanda por gréos e

outros géneros, que deriva ndo

s6 do processo de crescimento
populacional (ja somos 7 bilhdes), mas
também do processo de urbanizagédo
e alteracdo do padrdo alimentar na
Asia, vem sendo reportada por varios
estudos conduzidos por Organizacao
das NacgGes Unidas para Agricultura e
Alimentacdo (FAO), Organizagdo para
Cooperacao e Desenvolvimento Eco-
némico (OCDE), Ministério da Agri-
cultura, etc. E, em todos os casos, co-
locam o Brasil como protagonista no
suprimento dessa “explosiva” deman-
da, particularmente por soja e milho.
Na mesma linha de projecéo e analise,
um estudo mais recente conduzido
pela Federacdo das Industrias do Es-
tado de S&o Paulo (Fiesp) e pelo Insti-
tuto de Estudos do Comércio e Nego-
ciacOes Internacionais (Icone) indicou
que, entre 2002 e 2011, incorporamos
a producdo nacional agropecuéria
1,212 milh&o de hectares/ano, enquan-
to a estimativa para o periodo entre

2012 e 2022 é de expansao de 443 mil
hectares/ano. Nesse contexto, é im-
portante salientar que no mesmo es-
tudo prevé-se uma melhor utilizacéo
do solo com a ampliacdo da area da
segunda safra de milho, o que ja vem
sendo constatado particularmente na
safra atual.

Apesar deste artigo ter como foco
0 assunto “Crédito, Opera¢cBes com
Commodities e a Gestdo de Recebi-
veis no Agronegdécio”, é importante
fundamentar com as perspectivas de
crescimento para termos uma visao
mais clara dos desafios que temos
superado e 0s que ainda vamos ter que
enfrentar para financiar, em uma ava-
liacdo mais resumida, a ampliacdo da
producdo nacional de grdo em 40% no
decénio 2010/2020.

Complexidade — O Brasil tem
uma das matrizes mais complexas do
planeta no que tange ao financiamen-
to agricola. Isso se deve a varios as-
pectos, tais como burocracia e insu-
ficiéncia de recursos nas linhas regu-

lamentares do Sistema Nacional de
Crédito Rural, elevadas taxas de juros
nas linhas de mercado, “paura” (do
italiano, aversdo a algo, medo exces-
sivo, pavor, etc.) dos bancos em fi-
nanciar diretamente os produtores ru-
rais;

M O Sistema Nacional do Crédito
Rural, que, vinculado aos depdsitos a
vista dos bancos, ndo cobre toda a de-
manda de custeio;

M As elevadas taxas de juros nas
linhas de mercado, o que gera opor-
tunidade dos intermediarios e forne-
cedores atuarem como “bancos” ga-
nhando no spread financeiro;

M Verdadeira paura dos bancos em
financiar diretamente os produtores
rurais, sendo que apenas alguns ban-
cos oferecem linhas aos produtores.
E operagbes de venda a prazo-safra
como elemento de fidelizagdo e dife-
renciacdo para empresas de insumos,
entre outras.

O fluxograma 1 demonstra de for-
ma simplificada as vias pelas quais o
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recurso passa até chegar ao produtor.
Vale lembrar que os produtores podem
operar por uma via ou por mais de uma
ao mesmo tempo. Olhando para o flu-
xograma, alguém poderia interpretar
que o nosso sistema de financiamen-
to € um pouco caético, e de fato &,
permitindo sobreposicdes, excessiva
arbitragem, baixa padronizacdo, pou-
ca governanga, etc. Por outro lado,
isso ndo é um aspecto totalmente ne-
gativo, apesar de, em muitos casos,
penalizar o produtor com juros e cus-
to operacional mais elevados, por tras
dessa aparente desordem temos um
modelo que permite ao produtor bus-
car alternativas em momentos de cri-
se. A diversidade de financiadores ex-
posta acima se soma a uma variedade
de operac0es estruturadas individuais
que vao desde a prefixacdo (hedging
no mercado fisico), passando pelo pré-
pagamento, contrato a fixar, troca, op-
cdes, entre outras, em sua maioria las-
treadas pela Cédula de Produto Rural
(CPR) Fisica, que vem se consolidan-
do como o maior diferencial de toda a
estrutura de financiamento agricola do
pais.

Hoje a CPR ¢é reconhecida como
modelo de sucesso também fora do
Brasil. Em um estudo denominado
Tradable Receipt Financing - The Cé-
dula de Produto Rural in Brazil, que é
parte de um trabalho de prospeccéo
de iniciativas privadas globais Rural
Finance Innovations, conduzido pelo
entdo economista sénior, coordenador
regional dos Programas em Agricul-
tura e Meio-Ambiente do Banco Mun-
dial, Eduardo Ledo de Sousa, com a
minha coautoria, levantamos todos 0s
aspectos operacionais, estruturais e
legais envolvendo a CPR e a CPR-F
(Cédula do Produtor Rural Financei-
ra). Esse trabalho tem sido usado por
governos do Leste Europeu, em parti-
cular o da Ucrania, para reestruturar
seus modelos de financiamento rural.
Hoje, na Ucrania, opera-se com pré-
pagamento de grdos e trocas nos mol-
des do que é feito aqui no Brasil.

Operacdes Estruturadas — Ao
adotar em grande parte a originacdo
de CPRs como ponto de partida, a
cada dia fica mais claro para as areas
comerciais, tanto das instituicdes fi-
nanceiras como das empresas de in-
sumos, que as operagdes estruturadas

CREDITO

Fluxograma 1: vias pelas quais o recurso passa até chegar ao produtor

sdo uma demanda crescente e uma
forma de fidelizacdo e diferenciacéo
perante seus clientes. E uma maneira
de agregar valor as suas operacdes or-
dinérias pela oferta de servigos de in-
teresse do seu mercado, tais como
hedging, compartilhamento de risco de
crédito, gestdo de balanco, seguro ru-
ral, securitizacdo e se¢do de crédito,
entre outras. Uma estruturacdo sim-
ples que vem sendo utilizada em larga
escala pelas empresas comerciais e,
mais recentemente, até mesmo pelos
bancos é a se¢do de crédito nas ope-
racbes com CPRs.

Hoje, grandes corporagdes de in-
sumos possuem acordos operacionais

Pimentel: “O Brasil tem
uma das matrizes mais
complexas do planeta

no que tange ao
financiamento
agricola”

com empresas de exportacdo nos quais
os vendedores de produtos, ao opera-
rem troca (barter) com produtores ou
revendas, direcionam nas suas CPRs
a entrega de grdos para a empresa
parceira. Esse compromisso gera, em
contrapartida, o0 acompanhamento e a
entrega do produto, além do pagamen-
to direto ao fornecedor de insumos
sem que 0 recurso passe pela conta
do produtor. Ja existem variacfes des-
sa estrutura que incluem um banco na
operacdo que antecipa recursos para
a empresa de insumos e recebe dire-
tamente da trading, atuando como um
quarto elemento na estrutura. A van-
tagem nesse caso € a possibilidade de
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antecipar caixa junto ao sistema finan-
ceiro. Outro beneficio que pode ser
alcangado nessas estruturas envolven-
do bancos é a possibilidade de se
transferir parte do risco de crédito para
uma instituicdo financeira, em opera-
cOes de first loss ou risk sharing, even-
tualmente retirando do balanco o per-
centual de risco transferido.

Outras iniciativas, que envolvem
estruturas mais complexas e regula-
das por lei e instru¢des normativas do
Banco Central e da Comissdo de Valo-
res Mobiliarios (CVM), sdo os Fun-
dos de Investimento em Direitos Cre-
ditorios (FIDC) e os Certificado de
Recebiveis do Agronegocio (CRA).

Essa segunda alternativa de opera-
cdo estreou recentemente com emis-
sOes de direitos creditorios originados
por revendas da Syngenta e da Che-
minova, para a colocacdo de recebi-
veis de revendas no mercado finan-
ceiro com base na instru¢do CVM n°
400.

Gestao de recebiveis e seus de-
safios — Apesar dos esforcos indivi-
duais de empresas e institucionais do
Ministério da Agricultura e da Associ-
acdo Brasileira do Agronegécio (Abag)
para aproximar os mercados financei-
ros do agronegdcio, essa aproxima-
¢do segue em um ritmo lento e caute-
loso. As iniciativas descritas acima,
entre empresas comerciais e entida-
des financeiras, ttm um impacto limi-
tado, haja vista que os valores alcan-
cados sdo imateriais em relacdo a de-

CREDITO

Fluxograma 2: etapas que deveriam ser cumpridas para
se alcancar um nivel de governancga aceitavel

manda anual total dos produtores ru-
rais, estimada em torno de R$ 180 bi-
Ihdes. Mas toda evolucédo é bem-vin-
da.

O Ministério da Agricultura criou
mais recentemente a Camara Temati-
ca de Crédito e Comercializacdo do
Agronegdcio, que soma esfor¢os com

Grandes corporagoes de
insumos possuem acordos
operacionais com empresas de
exportacao de maneira a atuar

em parceriana qual os
vendedores de produtos
operam troca (barter) com
produtores ou revendas

Leandro M. Mittmann

0s comités da Abag na busca de solu-
¢cdes mais definitivas para ampliar a
participagdo do mercado financeiro,
sobretudo dos fundos de pensdo, na
promocdo do crédito ao produtor e co-
operativas. Em um evento recente co-
ordenado por essas instituicdes, de-
nominado Instrumentos de Crédito e
Seguro para 0 Agronegdcio, o diretor
da Bolsa de Mercadorias & Futuros/
Bovespa, Ivan Wedekin (ex-secreta-
rio de Politicas Agricolas do Ministé-
rio da Agricultura), ilustrou, de forma
didatica, por meio do fluxograma 2,
as etapas que deveriam ser cumpri-
das para se alcancar um nivel de go-
vernanca aceitavel para o crédito no
agronegocio.

Nessa ilustracdo, temos algumas
solugbes ja em andamento, tais como
o0 cadastro nacional de produtores, em
negociacgdo entre o Ministério da Agri-
cultura e a Confederagdo da Agricul-
tura e Pecuéria do Brasil (CNA), e a
iniciativa da Bolsa Brasileira de Mer-
cadorias na criacdo do Sistema de Re-
gistro de Informagdes do Agronegoé-
cio (lagro), que busca oferecer um
ambiente onde as empresas registra-
riam suas operacfes de maneira con-
solidar o cumprimento dos contratos
e de se obter um cadastro positivo dos
originadores de titulos.

Wedekin destacou ainda a existén-
cia do sistema de gestdo de crédito e
rating, o Agrometrika, de iniciativa da
Agrosecurity Consultoria, que busca
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oferecer uma gestdo completa para car-
teiras de recebiveis para bancos e em-
presas comerciais, oferecendo ndo sé
0s racionais de rating para definicdo de
créditos para usinas, revendas de insu-
mos, cooperativas, cerealistas, etc.,
como também um backoffice de inteli-
géncia que atualiza automaticamente 0s
indicadores econdmicos por cultura/re-
gido, sem a necesséria interferéncia do
usuario. Com isso, é possivel atualizar
os ratings e acompanhar a qualidade da
carteira, em tempo real, a medida que a
safra e os precos evoluem.

Como ¢é possivel constatar, muitos
sdo os desafios e as solugbes existen-
tes para se alcancar uma evolucgéo sus-
tentavel da oferta de crédito, da segu-
ranca para o financiador e, consequen-
te, reducdo de taxa de juros para 0s
agentes do agronegocio, inclusive o
produtor. A agricultura é uma ativida-
de essencial, por razbes ébvias, mas
vem sendo colocada em um segundo
plano pelo sistema financeiro pela di-
ficuldade de entender como gerenciar

Crédito nas operagdes com CPRs usada por empresas e bancos

0 Seu risco a um custo razoavel e na
escala necessaria para ser material-
mente importante em competicdo com
outros setores de interesse bancério.
Cabe as institui¢Bes citadas criar o

ambiente de governanca e abrir o ca-
minho para atrair mais recursos e via-
bilizar crescimento para a producéo
agropecudria brasileira, ja pressiona-
da pela demanda global. &
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Grande OPORTUNIDADE
a cultura marginal

O sorgo sempre viveu a sombra do milho, mas a possibilidade
de passar a ser utilizado para a geracéo de etanol pode levar o cereal a

triplicar sua drea no pais

Rubens Augusto de Miranda, Jodo Carlos Garcia, José Carlos Cruz, Jason de Oliveira Duarte, pesquisadores da Embrapa Milho e Sorgo

ssim como o milho, o sorgo é

utilizado predominantemente

paraalimentacdo animal, sendo que
no Brasil toda a producdo é direcionada para
esse fim. Apesar dessa predominéncia, 0
cereal também é utilizado na alimentagdo
humana, principalmente em alguns paises
da Africa, da América Central e do sul da
Asia. Em Mocambique, por exemplo, 0
sorgo é um dos alimentos basicos da po-
pulacdo. Em termos globais, a producéo
mundial se reduziu nos Gltimos 20 anos.
Enquanto que na safra 1992/1993 se pro-
duziu mundialmente 65,4 milhdes de tone-
ladas, na 2011/2012 a producéo foi de 54,5
milhdes de toneladas. Entretanto, o Depar-
tamento de Agricultura dos Estados Uni-
dos (USDA) projeta que a producédo au-
mentara para 61,7 milhdes de toneladas na
safra 2012/2013, portanto, inferior a obti-

da 20 anos atras.

Na contramdo do que se observou no
mercado global de sorgo, o desempenho
da cultura no Brasil foi de crescimento.
Segundo dados da Associacao Paulista dos
Produtores de Sementes, a producéo bra-
sileira de sorgo granifero passou de 281
mil toneladas em 1992/1993 para 2,4 mi-
Ihdes de toneladas em 2010/2011, o que
consiste em um aumento de 754%. Entre
as safras de 1985/1986 e 1994/1995, a area
plantada oscilou na faixa de 200 mil hecta-
res. E a partir da safra 1995/1996 a éarea
passou a crescer, atingindo o pico de 1,03
milhdo de hectares em 2003/2004. O que
se observa desde entdo é uma nova estabi-
lizac&o da &rea de sorgo granifero. No que
tange ao sorgo forrageiro, a area plantada
de 80 mil hectares na safra 1992/1993 al-
cangou 325 mil hectares na safra 2010/

2011, com um pico de 414 mil hectares
em 2008/2009.

Cerrado — O aumento da &rea plan-
tada do sorgo granifero se deve ao avango
da cultura no cerrado. No inicio da década
de 1980, o plantio de sorgo granifero no
Brasil estava concentrado nos estados do
Rio Grande do Sul (plantado na época nor-
mal) e de S&o Paulo, que responderam por
94% da producdo em 1980/1981. Esse
predominio caiu para 75% na safra 1992/
1993 e continuou em queda. No momen-
to, a producdo de sorgo é concentrada na
Regido Centro-Oeste, plantado na safrinha,
geralmente apds a colheita de soja, que foi
responsavel por 67% da produgéo nacio-
nal em 2011/2012. O maior produtor é o
estado de Goias (em regides de safrinha,
em plantios realizados em épocas ndo mais
recomendadas para o plantio do milho).
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Como o plantio € realizado geralmente em
condicOes mais restritivas, em termos de
precipitacdo, os agricultores geralmente
conduzem as lavouras com o uso de siste-
mas de produgdo com baixo uso de insu-
mos. Os principais fatores que influencia-
ram o crescimento da producéo de sorgo
no pais e a sua regido de cultivo foram o
desenvolvimento do sistema de plantio di-
reto e a produgdo de soja, cultura com a
qual o sorgo faz sucessdo na safrinha. As-
sim como a criagdo do Grupo Pro Sorgo
no inicio da década de 1990. O referido
Grupo era constituido de representantes da
industria de sementes, da pesquisa agro-
pecuaria, de instituicdes publicas e outros,
que teve como objetivo o fomento da pro-
ducéo de sorgo no Brasil, apostando na di-
vulgacéo das potencialidades da cultura.
Apesar de ser o quinto cereal mais im-
portante do mundo (atras apenas de trigo,
milho, arroz e cevada), 0 sorgo sempre
teve um papel marginal em relagéo a cultu-
ra do milho. A raz&o disso é que o milho
consiste em uma cultura comercialmente
mais atrativa, com maior quantidade de
produtos derivados, e possui caracteristi-
cas mais apreciadas, conhecidas e estuda-
das. Apesar dessas desvantagens, talvez o
fator que mais restringe o desenvolvimen-
to do mercado do sorgo granifero no Bra-
sil é 0 atrelamento do seu preco ao do mi-
Iho em um patamar inferior. No geral, o
preco do sorgo é 20% abaixo do valor do

milho. Embora ocorra este diferencial de
pregos, as lavouras de sorgo, por conta da
baixa utilizacdo de insumos, tém se mos-
trado ainda remuneradoras. Em decorrén-
cia do diferencial de precos, 0 sorgo desti-
na-se principalmente para o uso em confi-
namentos de bovinos e na formulag&o de
ragOes, em substituicdo ao milho, pois seu
baixo custo o torna interessante como for-
ma de reduzir o custo das ragdes.

Para etanol? — A possibilidade de uti-
lizac&o do sorgo sacarino para complemen-
tar a oferta de etanol na entressafra de cana-
de-agUcar tem aberto novas possibilidades
para a cultura. 1sso porque o chamado
SOrgo sacarino, por possuir o colmo rico
em acUcares, tem potencial para produzir
etanol em quantidades economicamente
viaveis e estabilizar a oferta de alcool com-
bustivel no Brasil ao longo do ano, algo
considerado de grande importancia estra-
tégica.

Atentando para o surgimento desse
novo nicho, grandes grupos produtores de
alcool, como S&o Martinho, Raizen, Bun-
ge e ETH, estdo testando o sorgo sacarino
para a producdo de etanol em suas usinas.
Os resultados iniciais dessas empresas fi-
caram aquém do esperado, com a produ-
¢do de combustivel variando entre 900 e
1.200 litros por hectare. Entretanto, tais re-
sultados, a principio pouco promissores,
decorrem da inexisténcia de um sistema
de producéo adequado para a utilizacdo do

s0rgo sacarino, o que levou a uma série de
equivocos. Assim, ha o entendimento de
que um manejo cultural mais adequado deve
elevar a produco de alcool a, pelo menos,
2.400 litrs/hectare. O Governo Federal pre-
tende incentivar a producéo de etanol a
partir do sorgo sacarino, plantado em are-
as de reforma de canaviais. Para tanto, se-
rdo liberados R$ 270 milhGes para financi-
ar o cultivo de sorgo sacarino nessas are-
as. O objetivo é aumentar a area da cultura
para 120 mil hectares na préxima safra,
ante os 20 mil plantados na safra 2010/
2011.

A Embrapa Milho e Sorgo tem traba-
Ihado na melhoria do sistema de producéo
do sorgo sacarino. Ha indicacdes para um
manejo mais adequado, que, somado a
cultivares com maior teor de agUcares, tem
gerado resultados promissores. O trabalho
da empresa junto a produtores familiares
no Rio Grande do Sul obteve resultados de
até 4.800 litros/hectare na Ultima safra.
Caso esses resultados venham a se esten-
der aos grandes grupos produtores, um
grande mercado ira se abrir para a cultura,
podendo a area plantada de sorgo triplicar
em trés ou quatro anos, atingindo, pelo
menos, 3 milhdes de hectares, sendo me-
tade de sorgo sacarino. Nesse sentido, 0
mercado estara de olho nas proximas sa-
fras de sorgo sacarino, que serdo cruciais
para o futuro desta cultura no Brasil e, tal-
vez, no mundo. &
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CAPACITACAO

“"Onde deseja estar daqui
a DEZ ANOS"”

Os profissionais do agro que almejam sucesso, hoje e no futuro,
necessariamente precisam buscar uma formacéo
diferenciada em relacdo ao praticado

Engenheiro agronomo Lucio Zabot, doutor em Agronomia, consultor, luciozabot@yahoo.com.br

0 atingirmos a histérica marca

de 7 bilhdes de habitantes e ob-

servando no horizonte préximo a
chegada aos 8 bilhdes rapidamente, nos
deparamos com o grandioso desafio:
como alimentar a populacdo que cresce
exponencialmente? Esse grande desafio
traz consigo outras gigantescas expec-
tativas: como produzir mais e melhor
com menos recursos? Como desenvol-
ver alternativas renovaveis para a nossa
matriz energética? Como tomar decisGes
baseadas em cenarios vulneraveis, incer-
tos, complexos e ambiguos? Como inte-
grar, oferecer solug@es e servigos em lar-
ga escala para os produtores? Como ino-
var e incorporar tecnologias aos siste-
mas produtivos constantemente sem per-
der de vista as questdes acerca da sus-

tentabilidade do nosso planeta?

De maneira geral, nossos desafios
enquanto profissionais do agronegdcio
extrapolam nossas competéncias técni-
cas e exigem conhecimento multidisci-
plinar, ou seja, envolvem questdes soci-
ais, biotecnoldgicas, energéticas, merca-
doldgicas, gestdo e inovacdo, entre ou-
tras. Ocorre que a formagdo académica
de boa parte dos profissionais que atu-
am no agronegocio ndo atende a essa ne-
cessidade multidisciplinar e a maioria das
instituicOes prepara 0s egressos apenas
tecnicamente para encarar o mercado de
trabalho altamente exigente, dinamico e
impiedoso. Aliado a todos esses fatores,
0 Brasil, por suas caracteristicas natu-
rais, possui boa parte de sua agricultura
desenvolvida em condicdes tropicais,

com alta presséo exploratoria. Além dis-
S0, as grandes empresas do mercado pri-
vado que investem na agricultura brasi-
leira sdo intensas e vanguardistas, ofere-
cendo novas tecnologias safra ap0s sa-
fra para produtores que, em sua maio-
ria, ainda ndo estdo plenamente prepara-
dos para desfruta-las de maneira longe-
va e eficiente.

Nesse sentido, os profissionais que
atuam no agronegaécio precisam concili-
ar esses cenarios, 0 que certamente nao
é uma tarefa facil. Tecnicamente, passa-
mos pelo periodo de consolidacdo das
tecnologias de protecdo de cultivos, atu-
almente vivemos a era dos beneficios
advindos da biotecnologia €, no futuro
proximo, precisaremos integré-las na
medida certa e oferecé-las para o produ-
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CAPACITACAO

tor na forma de servicos, a fim de dimi-
nuir riscos, aumentar produtividade e
rentabilidade.

Para atingirmos esses objetivos e en-
frentarmos com éxito os grandes desa-
fios que nos sdo impostos, precisamos
repensar nossa formagcao profissional. A
pergunta que precisamos fazer a nds
mesmos, constantemente, é a seguinte:
“O que estou incorporando ao meu per-
fil profissional é de boa qualidade?”.

Mesmo com resposta positiva, 0 que
devemos ter claro no planejamento e na
estruturacdo da nossa carreira € que 0
mercado exige que sejamos 6timos, que
facamos diferente, que consigamos ge-
rar valor e fagamos com que o valor seja
percebido em nossas acgdes.

Face ao exposto, os profissionais do
agronegocio que almejam sucesso em
suas carreiras, hoje e no futuro, neces-
sitam buscar uma formacéao diferencia-
da em relacéo ao tradicionalmente prati-
cado.

E fundamental para que possamos
desempenhar nossas fun¢bes em quais-
quer posigdes em que atuemos no agro-
negdcio, ampliar nosso horizonte de sa-
beres, buscar referéncias e estar conec-
tado ao mercado e suas tendéncias.

Para tal, existe a necessidade de mu-
danca profunda de mind set (mentalida-
de) e isso significa reformular a maneira
de pensar nossas competéncias essenci-
ais e complementares. Nossa competén-
cia essencial é basicamente voltada para
a habilidade técnica (agrondémica, por
exemplo) e como focamos nossos es-
forcos para desenvolvé-laao maximo. De
forma aditiva a essa formacao, somos
extremamente exigidos em nossas com-
peténcias complementares, que envolvem
habilidades como gerenciamento de pro-
jetos, insumos e capital intelectual, tra-
balhar em equipe e de forma colaborati-
va, tomar decisdes em cenérios de in-

certeza, estar preparado para as mudan-
cas e, principalmente, na capacidade de
estabelecer bons relacionamentos com
redes de contato e de negécios, gerando
ambientes favoraveis e de resultados, o
que é consequéncia de um perfil de lide-
ranca.

Atualmente, nossa formacéo técnica
aliada a competéncias complementares
nos posicionam no mercado com um
perfil chamado de “T”, assim como des-
crito por Tom Kelley em seu livro “As
10 faces da inovacdo”, ou seja, profissi-
onais que detém ampla variedade de co-
nhecimentos em campos correlatos do
conhecimento, mas que também se apro-
fundaram em pelo menos uma area de
expertise.

Em resumo, para que possamos nos
manter capacitados frente aos desafios
do agronegdcio, obrigatoriamente, pre-
cisamos atender a trés principios basi-
cos: a inteligéncia, a referéncia e a expe-

Zabot:”“Estruture sua carreirae
pense nas consequéncias das
suas escolhas referentes ao

desenvolvimento profissional
para curto, médio e longo
prazo”

riéncia. Precisamos ser inteligentes para
entender quais rumos o mercado esta to-
mando, termos referéncia do que real-
mente esta sendo realizado de forma ex-
cepcional no mercado e experiéncia,
aprendendo, aplicando e compartilhan-
do as expertises e 0s conhecimentos ad-
quiridos ao longo do tempo. Para finali-
zar, dedique-se em ser o melhor no que
vocé faz e ndo em ser o primeiro. Isso
Ihe garantird exceléncia em suas acdes.
Estruture sua carreira e pense nas con-
sequéncias das suas escolhas referentes
ao desenvolvimento profissional para cur-
to, médio e longo prazo, sem perder de
vista “onde vocé deseja estar daqui a dez
anos”. &
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Mdquina valiosa e
PROTEGIDA

O seguro de mdquinas e implementos tem trocado o
rétulo de despesa pelo de investimento na visdo do produtor,
visto o aumento dos furtos no campo e a necessidade de proteger
estes patrimonios cada vez mais caros de acidentes na lida didria

Celso Casale, presidente da Camara Setorial de Maquinas e Implementos Agricolas da Associacdo Brasileira de

0 inicio deste ano, uma opera-

¢do conjunta das policias de va-

rias cidades da regido de Séo
Jodo da Boa Vista/SP desbaratou uma
quadrilha de cinco pessoas que esta-
va roubando equipamentos agricolas
em varias fazendas e sitios da regido.
Mais recentemente, no fim de junho,
outra quadrilha foi desfeita, desta vez
na regido de Campinas/SP, demons-
trando que a modalidade de furto ou

Méaquinas e Equipamentos (Abimaq)

roubo de maquinas e equipamentos
agricolas entrou definitivamente no
rol de preocupacdes da policia e tam-
bém dos produtores agricolas de todo
0 pais, uma vez que tal delito ndo se
restringe ao estado de Sdo Paulo.
Episddios de roubos de maquinas
agricolas como os descobertos pela
policia no interior paulista consolidam
entre os empresarios do agronegdcio
a certeza de que contratar seguro para

maquinas e implementos é uma inici-
ativa que precisa fazer parte do pla-
nejamento rotineiro do seu negdcio.
Diversos especialistas na gestdo de
agroneg6cio consideram que seguro
esta deixando de ser encarado como
uma despesa indesejavel para se tor-
nar um investimento indispensavel ao
bom andamento das atividades no
campo. O resultado disso é um nu-
mero cada vez maior de produtores
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contratando seguros para suas fro-
tas de maquinas, implementos e equi-
pamentos agricolas, além de cami-
nhdes, picapes e até motocicletas uti-
lizadas na lavoura.

As estimativas das principais se-
guradoras que operam com seguro
agricola confirmam essa tendéncia de
grande interesse por apélices no seg-
mento. Elas asseguram que nos ulti-
mos 15 anos o crescimento médio
anual da venda de seguros, especifi-
camente para maquinas e implemen-
tos agricolas, se manteve na casa dos
10%. Contribuiram também para tal
avanco os estimulos governamentais
decorrentes dos subsidios a contra-
tacdo de apdlices que sdo embutidos,
compulsoriamente, nos empréstimos
oficiais para a aquisicdo das maqui-
nas. Mas isso ndo tira o mérito de
uma tendéncia de mudanca na men-
talidade em relacdo a busca por pro-
tecdo de patrimdnio por parte dos agri-
cultores.

Uma consequéncia saudavel e al-
vissareira dessa maior propensao em
reduzir riscos no seu negocio é o fato
de que a disposicdo em adquirir um
seguro é uma etapa que serve de com-
provacao do elevado grau de maturi-
dade, modernizacdo e profissionaliza-
¢cdo de um segmento econdmico.
Quando isso é notado no ramo agro-
pecuario, como vem ocorrendo, te-
mos a certeza do amadurecimento

geral da atividade. Tal mudanca de
comportamento talvez seja a parte
mais vistosa dos avancos alcangados
pelo agronegdcio brasileiro nas Glti-
mas décadas, cujas taxas de cresci-
mentos foram fundamentais para su-
portar o crescimento da economia
brasileira. Trata-se de uma tendén-
cia natural do maior profissionalis-
mo existente nos neg6cios no cam-
po, que acaba ainda reforcando e
comprovando 0 expressivo aumento
de produtividade obtido pelo setor do
agronegocio brasileiro nos altimos
anos, uma vez que equipamento novo
é sindnimo de colheita eficiente e pro-
dutiva.

Entendemos que o produtor bra-
sileiro esta incluindo seguro de ma-
quinas, implementos em suas preo-
cupac0es cotidianas por ja dispor de
uma frota modernizada, melhor equi-
pada e com 0s mais avangados re-
cursos tecnolégicos disponiveis. Nin-
guém vai se preocupar em segurar
equipamentos com tecnologia ultra-
passada ou que pretende trocar. O
que estd sendo segurado, cada vez
mais, sdo equipamentos novos que
estdo substituindo uma frota antiga.

Nesse ponto, mais uma vez en-
tram em cena os estimulos governa-
mentais para favorecer a renovagéo
da frota, por meio de juros reduzi-
dos e crédito facil, que alavancaram
as vendas de maquinas e implemen-

tos em toda a cadeia produtiva, so-
bretudo na dltima década. Programas
como Finame—PSI, Mais Alimentos e
incentivos estaduais voltados para o
pequeno e o0 médio produtor rural fo-
ram fatores decisivos nesse movi-
mento de renovacdo do parque de méa-
quinas. Apesar de certo desaqueci-
mento registrado nos Gltimos meses,
a expectativa é de um aumento da or-
dem de 5% nas vendas deste ano. E
ndo sdo apenas 0s grandes produto-
res que investiram e ampliaram suas
frotas de maquinas. Também médios
produtores e agricultores familiares
puderam renovar suas frotas confir-
mando a universalizagdo da expansdo
agricola.

Era de esperar que a entrada em
atividade de uma frota maior e reju-
venescida, acabasse por chamar a
atencdo de quadrilhas que se especi-
alizaram no roubo e na receptacéo de
maquinas que, em geral, alimentam o
mercado de componentes piratas,
exatamente como ocorre nos des-
manches de automoveis. Claro que
ndo é somente o roubo de maquinas
que leva o agricultor a fazer um se-
guro. Até porque, essa pratica ndo é
assim tdo simples de ser realizada,
uma vez que estamos tratando de
equipamentos que podem chegar a
pesar varias toneladas e sdo de di-
mensdes avantajadas, cujo desloca-
mento ndo passaria despercebido. O
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risco de roubos e furtos é maior no
caso de implementos e equipamentos
de pequenas dimensd@es, pois sdo
mais faceis de serem roubados.

Protecdo a acidentes — O que
comeca a se disseminar no meio agri-
cola é também a necessidade de se
pensar na protecdo dos equipamen-
tos em relagdo a acidentes, incéndio
e colisdes. E acidentes no campo
acontecem em maior nimero do que
possa imaginar quem ndo atua na area.
Tem de tudo na lida das maquinas na
lavoura. Sdo buracos, tocos, pedras,
arvores, acudes que podem afundar
ou tombar maquinas, além de uma in-
finidade de obstaculos que geram
danos até mesmo na mais robusta das
maquinas utilizadas na agropecuaria.
Fora os riscos relativos a impactos e
colisBes, em algumas regides, aumen-
ta também o perigo de incéndios, so-
bretudo em locais com clima muito
seco, onde algumas culturas geram
grande quantidade de residuos de fa-
cil combustdo, como no caso da pa-
Ihada seca do milho.

Outro apelo em favor da busca por
apolices é o elevado investimento do
agricultor na aquisicdo de sua frota.
Com a ampliagdo do agronegdcio e a
demanda, cada vez maior, por equi-
pamentos e maquinas mais potentes,
sofisticadas e modernas, muitas de-
las com diversos componentes ele-
trénicos, os valores das maquinas ti-
veram expressivas valoriza¢des. Na
hora em que o produtor coloca na

ponta do lapis seus investimentos em
maquinas, equipamentos e implemen-
tos, descobre que possui em seu gal-
pao consideraveis fortunas. Nesse
momento, ele se convence de que é
melhor aplicar um pouco de seu ganho
na preservagdo do patrimoénio do que
lamentar uma perda que pode, a depen-
der de seu porte, colocar em risco seu
empreendimento.

E a conta é amplamente favoravel
para a opcdo de contratar um segu-
ro. Segundo célculos de diversas
companhias que operam com a mo-
dalidade de seguro rural, os valores
das apdlices nesse segmento de mer-
cado equivalem atualmente a um per-
centual que varia entre 1% a 2% do
valor da maquina ou implemento. Para
uma base de comparacdo, as apOli-
ces no caso de automoveis chegam a
superar e muito esse percentual, de-
pendendo da regido onde reside o se-
gurado, sua faixa etaria, se o condu-
tor principal é homem ou mulher e,
claro, do grau de sinistralidade do
modelo, que tem enorme variedade.

As opcdes e modalidades de se-
guro existentes para implementos
agricolas sdo inGmeras e s6 variam
de acordo com o perfil de atuacéo de
cada seguradora. Além das cobertu-

Sao muitos os acidentes nalidade
maquinas ou equipamentos na
lavoura, que estragam e vao para

conserto por causa de buracos,
tocos, pedras, arvores e outros
obstaculos que geram danos

Leandro M. Mittmann

Divulgacéo

As estimativas das principais
seguradoras que operam com
seguro agricola confirmam a

tendéncia de grande interesse
por apdlices no segmento,
destaca Casale

ras classicas, como roubo, coliséo,
incéndio, danos de causa externa
(raio, vendaval, explosdo, etc.), ha
companhias que também oferecem
opcOes de cobertura para responsa-
bilidade civil, danos elétricos, perda
de aluguel e até seguro para cobrir o
trajeto da concessionaria até a pro-
priedade.

Considerando todos esses pontos,
se conclui que vem em boa hora a
maior conscientizacdo do agricultor
sobre as vantagens de proteger seus
equipamentos. Seja por qual motivo
for que tal deciséo foi tomada, a pro-
tecdo do patriménio contribui ainda
para a manutencdo da rentabilidade e
da saude econdmico-financeira do
empreendimento rural.

Para tanto, basta imaginar o rom-
bo no caixa do agricultor que pro-
vocaria uma maquina parada em ra-
z&o de um acidente. Ou pior, 0 seu
roubo. Assim, quando o setor se
conscientiza da importancia do se-
guro para maquinas e equipamentos,
estd, em ultima instancia, ajudando
a perpetuar seu empreendimento, o
que é salutar para toda a cadeia do
agronegocio. @
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COMUNICACOES

Bem DISTANTE da
rede mundial

Segundo uma recente pesquisa, 75% da populac¢éo rural nunca
acessou a internet, o que esclarece o grau de exclusdo digital.
Umas das explicacbdes é que a maioria das tecnologias de acesso
disponiveis nas cidades, como cabo, ADSL e 3G,
nem chegaram ao campo

Rogério Calsavara, coordenador de Planejamento da Associagdo Brasileira de TelecomunicagOes Rurais (Abrater)

periodo de intenso crescimento  ¢do, com a alfabetizacdo em massa da  logia da informag&o esta transforman-
econdémico do mundo e represen-  populacéo para prover as pessoas 0 co-  do a economia mundial e a sociedade
tou um marco de ruptura no desenvol-  nhecimento necessario para acompa- humana com uma velocidade acelera-
vimento da humanidade. Porém, tal sal-  nhar a evolugdo das maquinas. Atual-  da, porém, assim como a alfabetizacdo
to de desenvolvimento sé foi possivel mente, pode-se fazer um paralelo com  foi necessaria aquela época, atualmente

A revolugdo industrial marcou um  acompanhado da revolucdo da educa- aquela situacdo. A revolugdo da tecno-
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é a conexdo a internet o item essencial
para acompanhar os novos tempos. Sem
ela, as pessoas ficam, literalmente, a mar-
gem da sociedade da informacéo, ficando
prejudicadas nas suas relacdes pessoais e
profissionais. E tal constatacdo também é
valida quando se trata de paises, pois é
necessario uma populacéo altamente co-
nectada a internet para que o pais seja um
participante relevante na economia mun-
dial e na sociedade global.

Felizmente, 0 Governo brasileiro re-
conhece a importancia da internet no
mundo globalizado de hoje e tem feito
esforcos para baratear a compra dos
terminais de acesso pela populagéo
(computadores, smartphones e tablets),
bem como melhorar a infraestrutura de
telecomunicac@es e reduzir os precos
dos planos de acesso a internet ofereci-
do pelas empresas. Os principais esfor-
cos do Governo com esse intuito tém
como foco as areas urbanas, dado a
quantidade muito maior de pessoas atin-
gidas. Mas as areas rurais ndo podem
ser esquecidas nesse processo. Apesar
da intensa urbanizagéo ocorrida no Bra-
sil, ainda ha mais de 15% da populacédo

brasileira vivendo no campo. Além de
ser um percentual relativamente eleva-
do, tal contingente representa quase 30
milhGes de pessoas, mais do que o tri-
plo da populacéo da Suécia, por exem-
plo, e semelhante a populagdo da Vene-
zuela. Em termos econdémicos, mais de
20% de toda a riqueza gerada no pais
esta direta ou indiretamente ligada a area
rural. Milhdes de pessoas e bilhdes de
reais em riqueza gerada: as areas rurais
precisam de conexdo a internet tanto
quanto as zonas urbanas.

No entanto, se nas areas urbanas a
proporcao da populagdo que conta com
algum tipo de acesso a internet ja é muito
abaixo da desejada, nas areas rurais a
situacdo é critica. Segundo a Gltima pes-
quisa do Comité Gestor da Internet
(CGl.br), 75% da populacéo rural nun-
ca acessou a internet sequer uma vez
na vida, o que mostra o grau de exclu-
sdo digital a que a populacdo rural esta
atualmente submetida. E, embora os
motivos para tal indice extremamente
alto de falta de acesso a internet sejam
variados, apenas dois se destacam como
0s principais: custo elevado e falta de

disponibilidade do servico, sendo que,
ao contrario do que ocorre nas areas
urbanas, onde o custo elevado é apon-
tado como o principal problema, nas
areas rurais o principal motivo para a
falta de acesso é mesmo a falta de dis-
ponibilidade do servigo, ficando o cus-
to elevado com o segundo lugar.
Custo e indisponibilidade de tec-
nologias — Na verdade, o problema
principal € mesmo o custo do servico,
pois a disponibilidade existe, mesmo nas
areas rurais mais remotas. A ideia de que
ndo ha disponibilidade do acesso a in-
ternet nas areas rurais ocorre porque
quando pensamos em tecnologias de
acesso, pensamos logo nas conexdes via
cabo, ADSL e 3G. E essas realmente ndo
estdo disponiveis nas areas rurais. Mas
muitos se esquecem dos provedores via
radio, que, através de antenas adequa-
das, conseguem prover 0 acesso a in-
ternet a distancias consideraveis das ci-
dades. Mas mesmo essa tecnologia tem
o seu alcance limitado. No entanto, a
conexao via satélite esta disponivel em
qualquer ponto do territério nacional e
até mesmo no mar. O problema é que o
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seu custo é extremamente elevado, nao
s6 pelo equipamento necessario, mas,
principalmente, pela mensalidade. O
acesso a internet via satélite com a ve-
locidade de 256 kbps, por exemplo,
custa cerca de R$ 500 por més e ainda
tem uma franquia de consumo de da-
dos relativamente pequena.

Depois do satélite, a tecnologia que
tem maior alcance é o acesso via radio
oferecido por pequenos e médios prove-
dores. O investimento inicial em equipa-
mentos para o consumidor poder ter
acesso ao servico é bastante acessivel e
a mensalidade é a mesma cobrada na ci-
dade. Mas tal servico depende do inte-
resse dos provedores em oferta-lo nas
areas rurais, pois para isso sao necessa-
rios investimentos relativamente elevados
do provedor em equipamentos, antenas,
torres e repetidores de sinal e o provedor
s0 ira fazé-lo caso haja uma quantidade
de clientes suficientes para viabilizar eco-
nomicamente a oferta do servigo. Caso
contrério, mesmo sendo viavel tecnica-
mente, por razes econdmicas 0 prove-
dor se limitara a atender somente os cli-
entes dentro da area urbana.

Uma alternativa que possibilita o aces-
S0 a internet usando a infraestrutura exis-
tente das redes de telefonia celular séo os
amplificadores de celular, equipamentos
que ligados a uma antena adequada am-
plificam o sinal da operadora e, assim,
possibilitam o uso da internet 3G em lo-
cais mais distantes, onde ndo é possivel
usar o servico apenas com o0 modem. Al-
gumas empresas vendem o amplificador
de celular ja em um kit contendo o ampli-
ficador, a antena e todos os demais itens
necessarios em uma mesma caixa, que
pode ser enviada pelo correio comum e é
de facil instalacao, facilitando em muito o
acesso a internet para quem ndo esta mui-
to distante de alguma cidade ou de uma
torre de telefonia celular.

Por fim, nas &reas rurais imediatamente
vizinhas as &reas urbanas, eventualmente
¢ possivel conseguir o acesso a internet
3G diretamente do modem, sem necessi-
dade do amplificador de celular, mas difi-
cilmente se consegue uma velocidade acei-
tavel, pois a velocidade de conexao dimi-
nui a medida que a distancia da torre da
operadora aumenta. Resumindo, as alter-
nativas atualmente existentes para a co-
nexao & internet nas areas rurais sdo o
satélite, o provedor via radio e 0 3G, sen-
do que este pode ter seu alcance muito

O principal problema para o campo

aumentando se o cli-
ente usar um kit am-
plificador de celular.

Iniciativas do
Governo — E
como as iniciativas governamentais po-
dem facilitar o acesso a internet do
morador do campo? Ha& muitas iniciati-
vas do Governo nesse sentido, sendo
os telecentros rurais e 0 programa Ge-
sac 0s de maior impacto até o momen-
to, mas ndo sao solucdes definitivas do
problema e nem se pretendem a tanto.
Atualmente, as maiores esperancas es-
tdo no Programa Nacional da Banda
Larga (PNBL) e na faixa de 450 MHz.

O PNBL visa oferecer links de inter-

nao teracesso a internet é o alto custo
deste servico, que pode chegara

mensalidade de R$ 500, pois a
disponibilidade de tecnologias existe
mesmo nas areas rurais mais remotas

net a precos reduzi-
dos no atacado, ou
seja, para 0s prove-
dores de internet.
Com pre¢os meno-
res, obviamente torna-se viavel econo-
micamente aos provedores via radio
atender a clientes mais distantes da area
urbana, pois o provedor pode manter o
preco cobrado do cliente rural e com-
pensar 0 aumento de custo em equipa-
mentos, com a queda do custo da co-
nexdo comprada pelo provedor. Ou seja,
apesar de o PNBL ter como objetivo fi-
nal a queda do preco do acesso a inter-
net nas areas urbanas, tamhém é possi-
vel que se aumente a cobertura das are-
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as rurais. No entanto, é importante sali-
entar que o atendimento do consumi-
dor final rural dependera do interesse
dos provedores de internet via radio de
aumentarem a sua cobertura.

Ja o leildo da faixa de 450 MHz pro-
metia ser a maior iniciativa do Governo
para a universalizacdo do acesso a in-
ternet no campo, pois as caracteristi-
cas técnicas desta frequéncia sdo mui-
to favoraveis as telecomunicagdes ru-
rais e o proprio Governo afirmava que
a faixa de 450 MHz seria usada para
prover 0 acesso a internet no campo.
No entanto, ja no edital do leildo, as re-
gras ndo foram favoraveis a esse obje-
tivo. AAgéncia Nacional das Telecomu-
nicacdes (Anatel) abriu uma consulta
publica sobre o leildo da faixa de 450
MHz e a quase totalidade das contribui-
¢des defendiam um leildo dividido por
muitas areas, onde cada ganhador seria
responsavel por um DDD, por um es-
tado ou, no maximo, por uma regido.
No entanto, ao contrario do desejo da
maioria, a faixa de 450 MHz foi leiloada
sem nenhuma diviséo, ou seja, 0 ganha-
dor da faixa teria que atender a totalida-
de do territorio nacional. Obviamente tal
regra excluiu da disputa os pequenos e
médios provedores de internet via ra-
dio, que sdo os que poderiam fazer um
melhor uso da faixa de 450 MHz para
efetivamente atender as areas rurais.

Segundo o edital, caso ndo houves-
se interessados na faixa de 450 MHz nas
condicdes propostas, ai sim a faixa se-
ria dividida por areas que seriam vendi-
das de forma vinculada com as faixas
de 2,5 GHz, que serdo usadas para o
4G (tecnologia que permite velocidades
de conexdo de até 100 Mbps). Os ga-
nhadores das faixas de 2,5 GHz seriam
responsaveis por atender as zonas ru-
rais das suas areas com a tecnologia de
450 MHz. O leil&o ocorreu nos dias 12
e 13 de junho e todas as operadoras de
telefonia celular arremataram faixas de
2,5 GHz e, segundo as regras do leildo,
ficaram com a obrigatoriedade de aten-
der as areas rurais da seguinte forma:

@ a Claro tem que atender a area
rural de toda a regido Norte, da Bahia e
da area de registro (DDD) 11 e 12

@ a Vivo tem que atender toda a re-
gido Nordeste, exceto a Bahia, de Mi-
nas Gerais e do estado de S&o Paulo,
exceto as areas de registro 11 e 12

@ a TIM é responsavel pelo atendi-

Segundo Calsavara, as
maiores esperancas hoje para
que o campo tenha acesso a

internet estao no Programa
Nacional daBandaLarga
(PNBL) e na faixa de 450 MHz

mento da &rea rural de Santa Cataria,
do Parana, do estado do Rio de Janeiro
e do Espirito Santo

@ a Oi tem que atender a area rural
do Rio Grande do Sul, de Goiés, do Dis-
trito Federal, do Mato Grosso do Sul e
do Mato Grosso

A principio pode-se pensar que essa
solucéo é melhor do que se as faixas de
450 MHz ficassem divididas entre mi-
Ihares de pequenos e médios provedores
de internet, ja que, inegavelmente, as
grandes operadoras de telefonia celular
tém muito mais capacidade de investi-
mento do que os provedores. Porém, é
importante frisar que, no caso dos pro-
vedores, 0 atendimento das areas rurais
usando a tecnologia de 450 MHz é co-
mercialmente viavel, ou seja, é um bom
negocio. Ja no caso das grandes opera-
doras, mesmo que ndo haja prejuizo aten-
dendo as areas rurais, esse servico é
muito menos rentavel do que atender as
cidades com o 4G, usando a tecnologia
de 2,5 GHz, que é o que as operadoras
realmente tém interesse. As obrigacoes
rurais sdo, como o préprio nome colo-
cado no edital das frequéncias afirma,
uma obrigacéo. Ou seja, muito provavel-
mente serd objeto de protelamento e ten-
tativas de renegociacao das grandes ope-
radoras junto ao Governo, e, se ndo hou-
ver pulso firme por parte do Governo,
tais obrigacGes ndo serdo cumpridas.

Além disso, tais obriga¢Ges sdo mui-
to menos abrangentes do que sugere 0

simples termo “atendimento das areas
rurais”. Segundo o edital, a area de co-
bertura se limitara a 30 quildometros de
distancia das cidades e, segundo o cro-
nograma, apenas em 2015 atingird 100%
dos municipios brasileiros. E como sera
essa conexdo? Velocidade de 256 kbps
com uma franquia de 250 MB. Para efei-
tos de ilustracdo, a conexdo a internet
que as operadas serdo obrigadas a ofe-
recer a todos 0s municipios brasileiros
até 2015, desde que o cliente ndo esteja
a mais de 30 quildmetros de distancia
da cidade, terd uma velocidade e uma
franquia que permitira a esse cliente fa-
zer o download de um filme de qualida-
de baixa e s6. Com apenas um filme a
franquia j& sera atingida. E esse filme
demoraré cerca de 2 horas e 10 minu-
tos para ser baixado.

E quem mora a mais de 30 quilémetros
das cidades? Esses ainda poderdo contar
com os servicos de satélite, dos provedo-
res via radio que se dispuserem a atender a
essa distancia e dos amplificadores celula-
res, se atopografia for favoravel. Caso ndo
seja possivel a utilizacdo dos amplificado-
res de celular, nenhum provedor de inter-
net via radio ofereca o servigo e o cidaddo
néo possa arcar com os elevados custos
do acesso via satélite, restard a esse cida-
d&o apenas se conformar com a sua situa-
cao de exclusdo digital, com todas as con-
sequéncias negativas que advém dessa si-
tuacdo e que s6 tendem a agravar com 0
passar do tempo. &
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SUSTENTABILIDADE

FEED 2012, o Plano ABC
esclarecido

“popularizagdo” do Plano ABC,

o0 Plano de Agricultura de Baixo
Carbono, sera uma das aborda-

gens do Férum Internacional de Estu-
dos Estratégicos para Desenvolvimen-
to Agropecuario e Respeito ao Clima —
0 FEED 2012, que a Confederacdo da
Agricultura e Pecuaria do Brasil (CNA)
e instituicOes parceiras promovem no dia
17 de setembro em S&o Paulo. Um dos
palestrantes deste painel, o pesquisador
da Embrapa Eduardo Delgado Assad,
lembra que o Plano ABC sofre duas ame-
acas: a falta de informac&o do produtor
sobre como poderia se beneficiar e as
barreiras tarifarias externas impostas aos
produtos brasileiros, explicou ele a CNA.
O Plano ABC se baseia em métodos

de producdo e tecnologias de elevado
grau de sustentabilidade por meio de

O etanol brasileiro é
um exemplode
produto que sofre

restri¢des externase,
porisso, estaraem
debate no simpésio

técnicas, estratégias, processos, méto-
dos e sistemas que permitam conciliar
a producdo de alimentos, madeira e agro-
energia com reducdo da emissdo dos
Gases de Efeito Estufa, um compromis-
so voluntario brasileiro. “Com o Plano
ABC, o Governo Federal inicia, no Bra-
sil, um novo ciclo de desenvolvimento
agropecuario. Para o setor, o desafio é
evoluir das praticas convencionais para
uma agricultura de baixa emissao de
carbono, sem deixar de proporcionar
renda aos agricultores e alimentos de
qualidade e baratos para a populagéo”,
explica a presidente da CNA, senadora
Katia Abreu.

Conforme o pesquisador Assad, o
etanol brasileiro € um exemplo de pro-
duto que sofre restri¢des externas. “O
receio é que mais barreiras sejam cria-

das aos produtos brasileiros, gerando
obstaculos para que cheguem ao exteri-
or”, afirma. A carne, a soja e o0 milho sdo
alguns que ja sofreram com essas bar-
reiras. “E uma discussdo in6cua, que
afirma que os nossos produtos em bio-
nergia substituem a produgdo de alimen-
tos. O que ndo é verdade. A cultura ABC
foi criada exatamente para desmitificar
isso”, defende. Para ele, as tecnologias
utilizadas na agricultura ndo dependem
de area nem do tipo de agricultura, mas
sim de boas préticas agricolas. “Um dos
pontos que iremos discutir é a necessi-
dade de monitorar o plano e as medicGes
adicionais as costumeiras, que serao ne-
cessarias para comecar aincluir a agri-
cultura no futuro mercado de carbono.
Isso quer dizer, medir, relatar e validar o
plano ao longo da sua execucéo.” &

Madson Maranh&o/Seagro TO
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MULHERES crescem na
gestdo do agronegocio

Esposas, filhas, mdes e até avds ganham espacos — e destaque - pela
capacidade particular de gerenciar empreendimentos agricolas

Jussara Costa da Rosa, diretora geral do I-UMA — Instituicdo dos Mercados do Agronegécio

presenca da mulher na lideranca
dos negdcios é uma realidade no
Brasil e no mundo. No agrone-
gocio essa situacdo ndo é diferente. Sao
esposas, filhas, maes ou mesmo avos
gue, em um meio predominantemente
masculino, se destacam pela capacida-
de de gerenciar fazendas, criagdes, es-
critérios, gabinetes e outros setores,

direta ou indiretamente, ligados ao mun-
do agro. Alguns estudos sobre o0 assun-
to demonstram que, s6 no pais, 27%
dos cargos de chefia sdo ocupados por
mulheres. Na década de 1990, o sexo
feminino representava 44,5% da forca
de trabalho e esse nimero hoje é ainda
maior. As profissionais brasileiras alme-
jam bons cargos e batalham por isso.

S6 no campo, elas representam 43% de
1,3 bilh&o de pequenos agricultores do
mundo, segundo dados da Comissdo
sobre a Situacdo da Mulher (CSW), da
Organizacédo das Nagdes Unidas (ONU).

Numeros da FAO, érgdo da ONU
para Agricultura e Alimentacéo, vdo ainda
mais longe. Nos paises menos desen-
volvidos, por exemplo, as mulheres eco-
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nomicamente ativas na
agricultura chegam aos
70%. Na Africa, elas
executam 80% dos tra-
balhos domésticos ru-
rais. Em relacdo as pro-
priedades, em 15 paises
da Unido Europeia, as
mulheres sdo proprieta-
rias de 20% de proprie-
dades agricolas, contra
77% dos homens e 3%
do governo. Sdo nime-
ros muito significativos,
especialmente conside-
rando que essa € uma
tendéncia crescente.
Para ter mais uma
ideia do crescimento
das mulheres nesse se-
tor, no Brasil, o0 Minis-
tério do Desenvolvi-
mento Agrario (MDA)
tem um departamento
especial s para atender
agricultoras. Chamado
de Diretoria de Politicas
para Mulheres Rurais
(DPMR), o setor tem
entre 0s principais pro-
jetos o Programa Naci-
onal de Documentacao
das Trabalhadoras Ru-
rais, o Pronaf Mulher,
0 Programa Organizagéo Produtiva de
Mulheres Rurais e a Assisténcia Técni-
ca e Extensdo Rural para mulheres (Ater
para mulheres). E uma prova da impor-
tancia das nossas executivas do agro-
negécio e, também, das proprias agri-
cultoras.
Hoje, as mulheres buscam cada vez

mais profissionalizacao, desde a forma-
cdo académicaaté educacdo especializa-
da, mestrados, doutorados ou cursos de
conhecimento aplicado. Elas se desta-
cam e assumem posi¢des importantes
no campo ou na cidade, pois estudam e
se preparam muito mais e melhor. Na
area em que atuo, vemos um grande
ntmero de mulheres em busca de espe-
cializacdo e conhecimento aplicado no
agronegocio, e elas sdo das mais varia-
das idades. E dificil estimar um nime-
ro exato, mas esse ranking € crescente
e a busca é de mulheres de todos 0s
estados, mesmo aqueles que antes nao
tinham a cultura do trabalho feminino.
A alta adesdo aos cursos existentes pela
profissionalizacdo das mulheres em ges-
tdo rural € uma prova disso.

Administracdo mais sensitiva —
As mulheres sdo realmente pioneiras em
inovar. Elas querem mostrar uma nova
administracdo, mais sensitiva e adapta-
da as necessidades do mercado e, nes-
se aspecto, as informacdes e ferramen-
tas em gestdo e marketing sdo o cami-
nho. Se as compararmos aos homens,
de maneira geral, sdo mais ageis ao li-
dar com diversas situagdes simultanea-
mente, a arriscar em novos projetos e
na formacao de parcerias.

O rotulo do sexo fragil ndo existe
mais. As mulheres de hoje sdo capazes
de gerenciar a casa, cuidar do marido e
dos filhos e, ainda assim, estdo dispos-
tas a trilhar novos rumos e trabalhar em
outras areas. Elas quebram os paradig-
mas, se cobram e cobram aos outros
da mesma maneira. Com isso, exercem
a capacidade de liderar e se destacam
pela visdo empreendedora. Elas ndo que-
rem atrapalhar os homens em seus res-

pectivos trabalhos, mas atuam a fim de
somar na gestdo, porque sdo capazes
de entender questdes estratégicas, que
envolvam o seu negGcio agropecuario,
as cadeias produtivas, gestéo da produ-
cdo e finangas e dos negécios.

A atuacdo da mulher no campo
também é um exercicio de concilia-
cdo profissional e pessoal. Como ge-
ralmente trabalham diretamente com
integrantes da familia, aprendem a
separar as emocdes das cobrancas
profissionais. Deve ser assim para dar
certo. Caso contrario, a relagdo entre
trabalho e familia estaria comprome-
tida. Mesmo com tudo isso, é preciso
lembrar que ainda existe muito pre-
conceito com a mulher no meio rural.
Muitos homens ainda carregam um
sentimento machista de que o sexo
feminino ndo tem espago no campo e
que as mulheres ndo sdo capazes de
entender e atuar nessa area. E por isso
também que nds temos que seguir
atras de mais especializacdes e expe-
riéncias. Para mostrar e provar que
somos capazes de trabalhar em qual-
quer setor, mesmo naqueles que, an-
tes, eram dominados pelos homens.

O fato é que a atuacdo feminina no
meio agro ja é uma realidade. Ganhar o
respeito da ala masculina do agronego-
cio ndo é uma tarefa facil, mas ndo é
impossivel. O espaco para profissiona-
lizacdo da mulher no mundo do agrone-
gocio existe e ja é possivel encontrar
cursos, inclusive, focados na profissi-
onalizacdo da atuacao feminina. Cabe as
mulheres, portanto, correr atras de apri-
morar 0s conhecimentos no setor e con-
solidara participa¢do no mercado de tra-
balho no agronegécio. &

A GRANJA | 67



Uma RADIOGRAFIA

da seguranca alimentar

O Economist Intelligence Unit e a DuPont criam o
Global Food Security Index

DuPont

m amplo e detalhado levantamento sobre a seguranca

alimentar de 105 paises pode ser consultado a partir

do inédito estudo Global Food Security Index, desen-
volvido pelo Economist Intelligence Unit (EIU), a unidade de
pesquisa do grupo The Economist, e patrocinado em nivel
global pela DuPont, que solicitou o estudo ao EIU. A ferra-
menta interativa — que esta no site foodsecurityindex.eiu.com
— analisa os maiores desafios e vulnerabilidades relativos a
seguranca, acessibilidade e qualidade alimentar. O langamen-
to ocorreu a0 mesmo tempo em quatro paiseses — Brasil,
Bélgica, Estados Unidos e Africa do Sul. Em Séo Paulo, 0
evento reuniu diversas liderancas do agronegdcio brasileiro,
além do presidente mundial da DuPont Pioneer Hi Bred, Paul
Schickler, do presidente da DuPont no Brasil, Ricardo Vellu-
tini, e do representante da EIU, Robert Wood.

O diagnostico conclui que o Brasil é 0 31°da lista liderada
pelos Estados Unidos e que tem a Repulblica Democratica do
Congo em ultimo lugar. Na América Latina, 0 pais ocupa a
terceira posicdo, atras de Chile e México. O ranking leva em
consideracdo 25 indicadores divididos em trés pilares: aces-

Ricardo Vellutini, presidente da
DuPont no Brasil; Paul Schickler,
presidente mundial da DuPont

Pioneer Hi Bred, e Robert Wood,
representante da EIU, estiveram no
lancamento do estudo, em Sao Paulo

sibilidade (poder de compra de alimentos pelas pessoas), dis-
ponibilidade e qualidade e seguranca. O Brasil se destaca em
aspectos como o0 compromisso com padrdes nutricionais e
em programas para a seguranca alimentar; ganhou nota mé-
dia em itens, por exemplo, como o investimento publico em
pesquisa & desenvolvimento; ja como pontos fracos, nenhu-
ma novidade: a sua infraestrutura precaria, principalmente
em relacdo a estradas e portos.

Vellutini, presidente da DuPont no Brasil, explicou que o
estudo vai informar “como estamos trabalhando para aumentar
a producdo e diminuir os desperdicios”. Para ele, “inovacao e
colaboracéo” sdo a resposta & pergunta sobre como aumentar a
produgdo de alimentos no mundo. Ja o presidente global da com-
panhia, Schickler, lembrou que lideres foram chamados a agir
pela seguranca alimentar. “O maior desafio do século € alimentar
0 mundo”, destacou. “O avango dos agricultores é a chave”,
acrescentou. Wood, do EIU, mencionou que o estudo vai apon-
tar o que os paises realizando e o que precisam fazer em prol da
seguranga alimentar de suas populagdes. “A oferta varia muito
entre 0s paises mais ricos e mais pobres”, concluiu. &

O jornalista Leandro Mariani Mittmann esteve no lancamento do
estudo a convite da DuPont
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MOFO BRANCO é o
desafio da vez

A doenca, também chamada de podridéo branca, pode
provocar perdas de 30% ou mais em periodos chuvosos e quando
medidas preventivas néo forem tomadas

Engenheira agronoma Vania Lucia do Nascimento, Fundacdo Goias, vania@fundacaogo.com.br

O primeiro indicio da
presenca do mofo

branco é o aspecto
murcho da planta,
explica Vania
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ofo branco ou podriddo bran-

ca da haste esta disseminado

por todas as regides de condi-
¢des climaticas com temperaturas ame-
nas e alta umidade (Regido Sul e cha-
padas dos cerrados, acima de 800 me-
tros de altitude). Nesta situagcdo, uma
lavoura de soja pode sofrer, em média,
perdas de 30% ou mais, em periodos
chuvosos e quando medidas preventi-
vas ndo sdo tomadas. O fungo infecta
uma vasta gama de plantas cultivadas
e daninhas, com excec¢do das grami-
neas, e tem como hospedeiros mais de
400 espécies pertencentes a, aproxima-
damente, 200 géneros botanicos. En-
tre as mais importantes culturas estao,
além da soja, o feijdo, o girassol, o al-
goddo, o tomate industrial, a batata e
algumas outras hortalicas. A fase mais
vulneravel vai do estadio da floracédo
plena (R2) ao inicio da formacdo das
vagens (R3/R4). O fungo é capaz de
infectar qualquer parte da planta, po-
rém as infecgdes iniciam-se com mais
frequéncia a partir das inflorescéncias
e das axilas das folhas e dos ramos la-
terais.

No Brasil, a ocorréncia de Scleroti-
nia sclerotiorum foi observada pela pri-
meira vez em 1921, por Sacca, que ve-
rificou o fungo sobre Solanum tubero-
sum L., no estado de Sao Paulo. Nos
anos seguintes, o patégeno foi verifi-
cado sobre diferentes hospedeiros em
outros estados. Sclerotinia sclerotiorum
€ um patégeno de importancia mundi-
al. As estimativas de danos pela doen-
ca causada por este fungo giram em
torno de 10% a 20%, ja tendo sido re-
gistrados danos superiores a 50% em

casos Severos.
No Brasil esta do-
enca é de maior
importancia em
regides em que
ocorrem baixas
temperaturas,
principalmente
em areas de culti-
vo de girassol,
cujos residuos
mantém o indcu-
lo em alta con-
centracao.
Os primeiros
sintomas  sdo
manchas de ana-
sarca que evolu-
em para colora-
cao castanho-cla-
ro. Nos 6rgaos in-
fectados sdo en-
contradas lesdes
encharcadas, de
coloracdo parda e
consisténcia mole
com micélio bran-
co de aspecto co-
tonoso, cobrindo
0s tecidos da
planta. Em pou-
cos dias, 0 micé-
lio transforma-se
em massa negra,
rigida, o esclerodio, que é a forma de
resisténcia do fungo. Os esclerddios
variam em tamanho de poucos milime-
tros a alguns centimetros e sdo forma-
dos tanto na superficie como no inte-
rior da haste e das vagens infectadas.
Com o progresso da doenca, folhas e

Com o progresso da
doenca, as folhas e caules
infectados tornam-se

marrons e permanecem
eretos mesmo com a
morte da planta
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caules infectados tornam-se marrons
e permanecem eretos mesmo com a
morte da planta.

O Sclerotinia sclerotiorum pode so-
breviver por varios anos na forma de
esclerédios no solo, sob condi¢fes de
alta umidade e temperaturas variando
de 10°C a 21°C, germinam e desen-
volvem, na superficie do solo, os apo-
técios. Estes produzem ascOsporos,
que sdo liberados ao ar e sdo respon-
saveis pela infeccdo das plantas. Se
estas condicdes ndo forem favoraveis,
s6 havera a germinacdo micelogéni-
ca, sendo este tipo de in6culo menos
importante epidemiologicamente. A li-
beracdo dos ascosporos e a infeccdo
da planta sdo estimuladas com o fe-
chamento do dossel da cultura, afe-
tado pelo menor espacamento entre
linhas. Temperaturas amenas em tor-
no de 20°C e alta umidade relativa do
ar sdo favoraveis ao desenvolvimen-
to da doenca. A transmissdao por se-
mente pode ocorrer tanto através de
micélio dormente (interno) quanto
por meio de esclerodios misturados
as sementes.

Diagnostico e o dificil manejo —
O fungo ataca toda a parte aérea da plan-
ta, principalmente no inicio da floracédo
ou apods a polinizacao das flores. O pri-
meiro indicio da presenca da doenca é o
aspecto murcho da planta. As lesbes es-
palham-se rapidamente para as hastes,
0s ramos e as vagens. Nos tecidos in-
fectados aparece uma eflorescéncia bran-
ca que lembra algoddo, constituindo os
sinais caracteristicos da doenca. Até a
cultura chegar ao florescimento, dificil-
mente a doenca torna-se importante.
Apos este periodo, a doenca é dissemi-
nada rapidamente, porque a flor é fonte
priméria de energia, servindo de alimen-
to para o fungo iniciar novas infeccoes.
Quando a cultura é colhida, os esclero-
dios formados nos tecidos vegetais po-
dem cair ao solo e novamente tornar-se
fonte de inéculo para a cultura subse-
quente e ir, assim, se multiplicando su-
cessivamente enquanto houver plantas
hospedeiras.

O mofo branco ou podriddo branca
da haste da soja é uma doenga dificil
de ser manejada, e deve-se usar prati-

S0JA

No Mato Grosso, o mofo bran-
co comeca a colocar em alerta 0s
produtores de soja. Até entdo con-
siderada uma doenca de regides al-
tas e de temperatura amena, o fun-
go ja infestou areas no sul do esta-
do. Segundo o gerente institucional
da Associacdo dos Produtores de
Milho e Soja (Aprosoja), Nery Ri-
bas (foto), as areas com maior con-
centracdo da doenca estdo localiza-
das nos municipios de Jaciara, Alto
Taquari, Campo Verde. “S&o regides
que possuem temperaturas mais
amenas e isto favorece a prolifera-
¢do do fungo, que necessita de me-
nos horas de calor para desenvolvi-
mento da doenca”, destacou Ribas.
O gerente estima que haja cerca de
400 mil hectares que ja apresenta-
ram algum tipo de ocorréncia da
doenca no Mato Grosso.

A produtora rural e delegada da
Aprosoja, Roseli Giachini, desenvol-
veu um trabalho de pesquisa sobre a
doenga, assunto que sera defendido
por ela numa tese de doutorado. “O
mofo branco tem uma severidade
comparada a ferrugem asiatica. A do-
enca afeta a produtividade das lavou-
ras, como a ferrugem. O fungo ataca
0 caule da soja, impedindo a passa-
gem da seiva e, em pouco tempo, a

NO MT, CERCA DE 400 MIL HECTARES
COM OCORRENCIA

planta seca”, alerta. Nery Ribas afir-
mou que de 2005 pra ca pesquisa-
dores intensificaram os estudos so-
bre a moléstia. “Atualmente, as es-
tratégias de prevencdo e manejo para
o controle da doenca tém sido por
meio do uso de fungicidas, o que
apresenta um alto custo e eficiéncia
questionavel, pois o tratamento qui-
mico para essa doenga € extrema-
mente dificil, seja pela auséncia de
informacGes ou pela propria nature-
za do fungo, que pode sobreviver até
12 anos no solo”, explicou.

cas integradas para reduzir 0s riscos
de ocorréncia da doenca. Em areas
onde ocorreram epidemias recentes,
deve-se evitar o cultivo em sucesséo
com soja, girassol, canola, ervilha, fei-
jao, alfafa, fumo, tomate e batata, en-
tre outras culturas hospedeiras de S.
sclerotiorum, retornando com esses
hospedeiros na mesma area somente
apos, pelo menos, quatro anos. A rota-
¢do de culturas, portanto, deve ser fei-
ta com gramineas. Devem-se evitar
plantios adensados, 0s quais proporci-
onam ambiente ideal para o desenvol-
vimento do fungo.

O uso de fungicidas em parte aére-
as pode ser necessario quando outras

medidas ndo sdo suficientes para asse-
gurar o controle. Ainda podem influ-
enciar no sucesso de controle, pois
afetam a aeracéo e o sombreamento da
lavoura, o espacamento de plantas, a
densidade de semeadura e a arquitetu-
ra da planta.

A cobertura do solo com palha pode
auxiliar a evitar a germinacao carpogé-
nica dos esclerddios. O enterrio dos es-
clerédios a 20 cm ou 30 cm de pro-
fundidade, com arado de aiveca, é tam-
bém medida recomendavel. Sob culti-
vo em plantio direto, os esclerddios
serdo potencialmente eliminados por
organismos competidores, como por
bactérias e fungos de solo. &
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CAPIM-AMARGOSO

Um COMPETIDOR desigual

e danoso

Estudo com a soja GM tolerante ao glifosato apontou perdas médias de
65% na produtividade em funcéo da competicGo com o capim-amargoso

Daniel J. Soares e Ramiro Lopez-Ovejero, da Regulamentacdo da Monsanto do Brasil

capim-amargoso (Digitaria in
sularis, L., Fedde) é descrito na
literatura como uma planta dani-
nha nativa de regides tropicais e sub-
tropicais do continente americano. No
Brasil, essa planta pode ser encontrada
praticamente em todas as regifes, tanto
em areas agricolas onde se tem os cul-
tivos anuais e perenes, quanto em areas
ndo-agricolas, como em terrenos baldi-
0s e areas adjacentes a rodovias. O ca-
pim-amargoso ndo é de ocorréncia ex-
clusiva do Brasil, uma vez que em ou-
tros paises da América do Sul, da Amé-
rica Central e da América do Norte tam-
bém ¢é reportada a sua ocorréncia.
Essa planta daninha é uma graminea
perene, ereta, que apresenta caule sub-

terrdneo do tipo rizoma e colmos aére-
os cilindricos e caniculados atingindo a
altura de até 1,5 metro. Durante seu
crescimento e desenvolvimento, forma
touceiras e pode se propagar vegetati-
vamente pelo rizoma. Na fase sexuada,
as paniculas sdo muito vistosas e apre-
sentam alta producdo de sementes que,
por serem pilosas, sdo facilmente trans-
portadas pelo vento e por maquinas agri-
colas (Kissmann, 1997; Lorenzi, 2000;
Moreira, 2010; Carvalho, 2011). Em
uma mesma touceira, ocorrem VArios
fluxos de florescimento, sendo que um
fluxo pode produzir em média de 6,5
mil sementes por planta.

Como muitas gramineas, € uma plan-
ta de ciclo fotossintético C4, cujo apro-

Fotos: Divulgacéo

veitamento da luz solar e resposta fo-
tossintética sdo maiores em condicOes
ambientais de alta irradiancia e tempe-
ratura elevada (Kissmann, 1997). Como
essas condicOes sdo comuns durante a
safra agricola de verdo no Brasil, a es-
pécie encontra condicoes ideais para seu
crescimento, desenvolvimento e repro-
ducdo. Além disso, as plantas desenvol-
vem-se bem em solos com alta ou bai-
xa fertilidade, reproduzindo-se o ano
todo.

O capim-amargoso apresenta seus
principais fluxos de germinacdo-emer-
géncia nos periodos de primavera-ve-
réo. Num estudo de monitoramento do
fluxo de emergéncia realizado no muni-
cipio de Santa Cruz das Palmeiras/SP
durante o periodo de setembro de 2010
a maio de 2012, foi observado que 60%
de todas plantas que emergiram nesse
periodo ocorreram dentro dos meses de
dezembro e janeiro. Outros estudos na
literatura demonstraram que 75% das
sementes de capim-amargoso emergem
quando presentes nas camadas de 1 a 3
centimetros de profundidade do solo e
que a maxima germinacao ocorre na
faixa de 20°C a 35°C de temperatura,
independente da presenca ou auséncia
de luz (Martins, et al., 2009; Mondo, et
al., 2010).

Interferéncia nos cultivos — O
capim-amargoso, como qualquer outra
planta daninha, pode interferir negativa-
mente nas culturas agricolas de interesse
quando compete diretamente por recur-
sos limitados do meio, como agua, luz,
nutrientes e espaco (Pitelli, 1985). Re-
latos na literatura mostram que, em ter-
mos médios, 30% a 40% de reducdo da
producdo agricola mundial sdo atribui-
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dos & interferéncia das plantas daninhas
(Lorenzi, 2006). Em um estudo de cam-
po realizado durante a safra 2010/2011
em Colina/SP na cultura da soja geneti-
camente modificada tolerante ao glifo-
sato, a perda na produtividade em fun-
cdo da competicdo do capim-amargoso
foi em média de 65%. A interferéncia
do capim-amargoso pode ser mais ou
menos intensa, dependendo do seu ma-
nejo como planta daninha.

Métodos de controle — Dentre 0s
métodos de controle de plantas daninhas
disponiveis atualmente, o controle qui-
mico por meio de herbicidas, por uma
série de fatores ja conhecidos, é 0 mais
utilizado. No mercado, varios herbici-
das estdo registrados para o controle do
capim-amargoso em diversas culturas.
Sdo mais de 12 ingredientes ativos dis-
tribuidos em pelo menos sete mecanis-
mos de acéo diferentes (Ministério da
Agricultura, 2012). Para se ter sucesso
no controle dessa planta daninha, além
de considerar todas as boas praticas
agricolas, alguns aspectos, como o es-
tadio fenoldgico da planta e a época de
aplicacdo do herbicida, sdo muito im-
portantes.

No caso do glifosato, algumas pes-
quisas relataram que, mesmo em areas
onde ha uma intensa pressao de selecéo
pelo herbicida, as plantas originarias de
sementes sdo controladas quando jo-
vens. Contudo, quando elas se desen-
volvem e formam rizomas, seu contro-
le é ineficiente. Uma das explicacdes é
que a reserva de amido acumulada nos
rizomas do capim-amargoso dificulta a
translocacéo do glifosato e permite uma
rapida rebrota da parte aérea apos sua
aplicacdo. Dessa forma, o melhor peri-
odo para controle dessa espécie seria
até os 35 dias apds a emergéncia, antes
da formag&o dos rizomas (Machado et
al., 2006; Machado et al., 2008; Carva-
lho, 2011).

Quanto a época de aplicacdo, em um
estudo de campo realizado no munici-
pio de Santa Cruz das Palmeiras, ob-
servou-se que as plantas que emergi-
ram e se desenvolveram na entressafra
e foram rogadas no inicio do verdo apre-
sentaram quase o0 dobro de raizes em
relacdo a parte aérea do que as plantas
que ndo foram rogadas. Em outras pa-
lavras, uma situacédo que propicie o de-
senvolvimento das touceiras e o cresci-
mento dos rizomas do capim amargoso

torna o seu manejo mais dificil, além de
permitir o aumento da quantidade de
sementes na area.

Como boa préatica de manejo, o con-
trole quimico com outros mecanismos
de acdo deve ser utilizado. Dentre 0s
herbicidas registrados, além do glifosa-
to, sdo citados na literatura com bons
resultados os herbicidas graminicidas
sistémicos (cletodim, setoxydim, halo-
xyfop, fluazifop, cletodim + fenoxafrop,
tepraloxydim), os herbicidas com acéo
de contato (paraquat, diuron + paraquat,
amonio-glufosinato) e herbicidas pré-
emergentes com acdo residual (alachlor
e s-metolachlor) aplicados de acordo
com as recomendacdes dos fabricantes
(Adegas et al., 2010; Melo et al., 2011).

Medidas de prevengdo — Por fim,
as medidas para prevenir a resisténcia
do capim-amargoso aos herbicidas
sdo, na verdade, boas praticas agrono-
micas e, segundo os 6rgaos oficiais de
pesquisa, podem ser resumidas no se-
guinte:

® Fazer manejo de pousio;

® Realizar rotacdo de cultura;

® Realizar dessecagoes na fase ini-
cial de desenvolvimento, antes da pri-
meira floracdo, para a fase vegetativa
(15 a 20 centimetros de altura), até no
maximo quatro perfilhos;

® Utilizar as doses corretas dos
herbicidas, utilizando mais de um me-
canismo de acao;

® Realizar dessecagdo antecipada ao
plantio na dose correta, viabilizando, no
caso de escapes de plantas resistentes,

a complementacédo do controle com ou-
tros mecanismos de acao;

® Monitorar as areas, evitando que
as plantas ndo controladas produzam
sementes;

® Manter sempre boa cobertura do
solo nas areas de plantio direto, inves-
tindo em culturas de inverno ou cultu-
ras de cobertura, visando supressao da
germinagdo de plantas daninhas;

@ Utilizar herbicidas com acéo re-
sidual. &

O capim-amargoso é uma graminea
perene, ereta, de caule subterraneo do
tipo rizoma e colmos aéreos cilindricos

e caniculados que atinge até 1,5 metro
e, durante seu crescimento e
desenvolvimento, forma touceiras
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INOVACAO DA BAYER NO
MERCADO CITRICOLA

Fotos: Divulgacao

tricultura, em Cordeirdpolis/SP, a solucdo que

volver e oferecer solucdes que ajudem o ci-
tricultor a produzir mais e melhor”, destacou

Waldemar Sanchez & o café, Waldemar Sanchez.

A Bayer CropScience apresentou na 382
edicdo da Expocitros e na 342 Semana da Ci-

soma produto tnico com formulag&o inova-
dora, o inseticida Winner, uma nova forma
de aplicacéo feita no tronco das plantas e,
assim, mais seletiva aos inimigos naturais.
“Como uma empresa de ciéncias agricolas e
sempre conectada as necessidades dos nos-
sos clientes, conseguimos ter uma visdo ho-
listica de toda a cadeia de valor para desen-

0 gerente de Marketing Estratégicos Citrus,

BEQUISA E SOLUTTA NA BAHIA FARM SHOW

Equipe Bequisa na Bahia Farm Show

Quase 60 mil visitantes
participaram da Ultima edi-
¢do da Bahia Farm Show,
onde a Bequisa e a Solutta,
distribuidora regional, esti-
veram juntas no mesmo es-
tande para expor toda a va-
riedade de produtos das li-
nhas Po6s-Colheita, com
destaque para o Gasto-
xinB57, e Saide Ambiental,
com o recém-lancado Rat-
ten-RatBP. “A Bahia Farm
Show é uma vitrine e nosso
objetivo é falar daimportan-
cia do tratamento de gréos”,

explica Fabiana Sudylowski, coordenadora de servigos de marketing da Bequisa.

Ricardo Almeida

CHEMINOVA LANCA
FUNGICIDA AUTHORITY

A Cheminova langou o fungicida Au-
thority, mistura pronta de Axozistrobina e
Flutriafol. Ricardo Almeida, diretor de Ne-
gocios Norte, afirma estar muito confiante
no lancamento do produto. “Authority foi
amplamente testado nas Gltimas safras por
6rgdos de pesquisa e produtores e apre-
sentou excelente performance. A Chemi-
nova estd segura em trazer um produto
diferenciado para o sojicultor brasileiro”,
revela. Almeida explica que um dos dife-
renciais de Authority é o de ndo causar
efeito juvenoide, ou seja, ele ndo segura o
crescimento da planta tratada.

ao anuncio oficial de pa-
trocinio da empresa ao
desfile do Grémio Recre-
ativo Escola de Samba
Unidos de Vila Isabel, no
Carnaval 2013. Na foto,
Alfred Hackenberger,
presidente da Basf para
aAméricado Sul, Wilson
Vieira Alves, presidente
da Unidos de Vila Isabel,
e Mauricio Russoman-
no, vice-presidente da
Unidade de Protegéo de
Cultivos da Basf para o
Brasil.

BASF VAI PATROCINAR CARNAVAL DA UNIDOS DE VILA ISABEL

A Unidade de Protecdo de Cultivos da Basf apresentou no Rio de Janeiro o video
O Planeta Faminto 2 — Um Novo Capitulo, uma sequéncia de Um Planeta Faminto e a
Agricultura Brasileira, divulgado pela empresa em 2010. O langamento ocorreu junto

Alfred Hackenberger, Wilson Vieira Alves e Mauricio Russomanno

Diego Mendes

FMC FIRMA PARCERIA COM A
TAGMA

Com investimento de US$ 5 milhdes, a
FMC criou nova unidade de produgdo em
Paulinia/SP, em parceria com a Tagma, que
utilizara suas instalacoes e a construcéo da
linha de produgdo para ampliar a capacida-
de de herbicidas. “Além da nossa meta de
crescimento e participacdo em diversos
segmentos agricolas, alinhamos também
essa estratégia da nova unidade por uma
questao de logistica”, destaca o presiden-
te da FMC, Antonio Carlos Zem. “Quere-
mos crescer com responsabilidade e aten-
céo aos colaboradores e continuar priman-
do pela seguranca, somos aliados neste ca-
minho. Em Uberaba, completamos 18 anos
sem incidentes”, destaca o diretor de ope-
racoes e supply chain, André Cordeiro.

Antonio Carlos Zem e André Cordeiro
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DOW PARTICIPA DA 19° HORTITEC

A Dow AgroSciences participou da 192 Hortitec - Exposicdo Téc-
nica de Horticultura, Cultivo Protegido e Culturas Intensivas, em
Holambra/SP, em junho. “A grande abrangéncia e a localizacéo estra-
tégica, proxima aos principais estados produtores de HF (Séo Paulo,
Rio de Janeiro, Parana e Minas Gerais), fez deste evento uma grande
oportunidade para estreitarmos o relacionamento com produtores,
distribuidores e consultores do setor, apresentando nossas Ultimas

novidades”, declara Fabio Schiavon, Market Developer para HF da
empresa. Equipe Dow na Hortitec

ARYSTA LANCA O PROJETO ARYSTA FLY

AArysta LifeScience esta apostando em um projeto inovador
para auxiliar na cana ao langar o Arysta Fly, iniciativa que consiste
em voos de helicoptero sob canaviais. “Trata-se de um levanta-
mento confiavel e determinante para auxiliar a tomada de decisao
do cliente com relacdo ao correto manejo de herbicidas na cana”,
comenta José Gambassi, do Marketing Cana da empresa. O proje-
to foi desenvolvido a partir do trabalho de campo da equipe Arys-
ta junto as usinas-clientes, quando se discutia sobre a eficiéncia
dos levantamentos usuais para o controle de plantas daninhas,
que nem sempre apresentavam elevado nivel de confiabilidade.

Projeto Arysta Fly

UPL BRASIL PARTICIPA DO | syNGENTA: INSTITUTO SEEDCARE E O
GROW AFRICA COMBATE DO MOFO BRANCO

A UPL Brasil se orgulha de partici- A Syngenta participou do Encontro Internacional de
par dainiciativa Grow Africa. Organiza- | nofo Branco, em Ponta Grossa/PR. A empresa foi repre-
da desde 2003 pela Unido Africanaepelo | - sentada pela equipe do seu instituto de tratamento de
World Economic Forum, 0 objetivoéfa- | sementes, o Seedcare. “O Instituto Seedcare mostrou a
cilitar parcerias e estimular os setores | - jmnortancia de tecnologias de protecéo de sementes, que
plblico e privado para acelerar investi- | g&5 constantemente aperfeicoadas, evitando, assim, a in-
mentos na Africa. Paraa UPL Brasil, de | festacgo. Além disso, apresentamos nossas soluces de
acordo com o diretor Vicente Gongora, | gerenciamento para quando o problema j& estiver pre-
a viagem por alguns paises da Africa, |  sente” afirmou Jodo Carlos Nunes, gerente de Tecnolo-

na segunda quinzena de agosto, € uma | i3 de Suporte Técnico para a América Latina do Institu- :
oportunidade unica de oferecer a alguns to Seedcare Joéo Carlos Nunes

de seus clientes estratégicos a chance
de obervar de perto o potencial de de-
senvolvimento da agricultura no conti-
nente, principalmente cultivos como
soja, cana, algodédo, milho e outros.

Vicente Gongora
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Realidade e perspectivas

do seqmento florestal no
MATO GROSSO

Engenheiro Florestal Fausto Takizawa, presidente da Associacdo de Reflorestadores de Mato Grosso

estado do Mato Grosso ja é des-
tague em florestas plantadas da
espécie Tectona grandis, conheci-
da como teca. Mas, além desta espécie,
destacam-se a seringueira e o eucalipto. A

Floresteca

(Arefloresta) e diretor florestal da Floresteca S/A

seringueira foi, até meados dos anos de
1980, com os incentivos do Programa de
Incentivo a Producéo de Borracha Natural
(Probor), a principal mola que alavancou a
sua expansdo. O Mato Grosso atingiu cer-

ca de 45 mil hectares com esta espécie e
chegou a ser o segundo maior estado em
area plantada. Mesmo com o aumento do
preco, grande parte dos plantios estd com
a producdo de latex estagnada, necessitan-
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do reforma, com potencial de producéo de
madeira para biomassa e em alguns casos
madeira solida. O latex produzido no esta-
do é vendido em sua forma bruta. As re-
formas de seringais, quando ocorrem, s&o
de médios a grandes empreendimentos.

No inicio dos anos 2000, o Mato Gros-
S0 passou a plantar de forma mais signifi-
cativa o eucalipto e a teca. O eucalipto foi
alavancado principalmente pela demanda
por biomassa ambientalmente responsavel
para energia, atendendo a demanda da pu-
jante agroindustria do Mato Grosso. En-
volvia a secagem e o processamento de
graos e fibras, bem como pecudria de cor-
te, avicultura e suinocultura. Em 2006, eram
38 mil hectares de eucalipto e, atualmente,
ha cerca de 100 mil hectares. O incremen-
to médio anual (IMA\) dos plantios do esta-
do é de 25 metros cubicos/hectare/ano. Ja
os plantios mais recentes, com adequada
escolha de sitio, técnicas silviculturais e me-
Ihoramento genético, apresentam IMA de
50 a 60 metros cubicos/hectare/ano.

O documento Propostas do Setor de
Base Florestal Para Composicéo do Plano
de Governo de Mato Grosso, elaborado em
2010 por varias entidades representativas
ligadas ao setor florestal, apontava naquele
ano uma demanda anual por biomassa na
ordem da dezena de milhdes de metros
clibicos. Entretanto, a oferta oficial de bio-
massa ambientalmente responsével atingia
no maximo 20% desta demanda. Mesmo
assim, os plantios de eucalipto tém enfren-
tado dificuldades em viabilizar o seu proje-
to para atender a este mercado, situacdo
um tanto incoerente. Entretanto, a razéo é
simples de entender: grande parte da bio-
massa de origem florestal vem sendo aten-
dida por fonte sem a sua devida compro-
vacdo de sustentabilidade.

O potencial da teca — A teca tem
como atrativos o alto valor comercial de
sua madeira, atendendo a um mercado in-
ternacional consolidado e consistente, e a
existéncia de condicBes de solo e clima
6timos. Apresentou taxas crescentes em
area plantada, principalmente por meio de
grupos internacionais de investimentos e
por intermédio de recursos préprios de
empresas locais.

O Mato Grosso ja é destaque interna-
cional em plantacdes de teca, tanto que,
em novembro proximo, em Cuiabé, ocor-
re 0 2° Congresso Internacional da Orga-
nizacdo Latino Americana de Teca —
www.congressoolat.com.br. Estima-se
que a area plantada no estado, que em

2006 era de 48.500 hectares, hoje esteja
em torno de 68 mil hectares, IMA médio
de 15,6 metros cubicos/hectare/ano, sen-
do que em algumas regides o IMA foi de
28 metros cubicos/hectare/ano. E com
iniciativas como melhorias das praticas
silviculturais, escolha adequadas de sitio
e melhoramento genético, o potencial é
para de 25 a 35 metros cubicos/hectare/
ano.

Grande variacdo na extenséo das plan-
tacBes, distribuicdo geogréfica dispersa,
falta de ordenamento do plantio ao longo
dos anos, dificuldades fundiarias, ausén-
cia de regras ambientais claras e seguras,
falta de infraestrutura logistica e acoes ad-
versas do estado, que, muitas vezes, dimi-
nuem a competitividade do setor, eviden-
ciam a necessidade de uma politica de de-
senvolvimento florestal no estado. Mesmo
com as adversidades, algumas evidéncias
tém levado cada vez mais a acreditar que
as florestas plantadas no Mato Grosso ve-
nham a se transformar, a exemplo do agro-
negaécio, também em outro negécio. Den-
tre estas evidéncias, estdo as seguintes:

B O Mato Grosso ja é referéncia in-
ternacional na silvicultura e na producéo
de madeira de teca, sendo que € crescen-
te a participacdo de madeira de teca de
plantacbes no mercado internacional e
grande o seu potencial para atender a de-
manda doméstica de madeira tropical no-
bre sustentavel;

B Todos os obstaculos para alavan-
car a plantacdo de florestas e as agBes ne-
cessarias para quebra-los ja sdo conheci-
dos pelo estado, levantados pela implemen-
tagdo e inclusdo do Processo de Melhoria
do Clima de Negdcios para Investimentos
no Setor Florestal (Promecif) no Plano Plu-
rianual do estado, uma metodologia do
Banco Interamericano de Desenvolvimen-

to (BID), o que culminara na elaboracéo e
na posterior execucdo de um Plano de De-
senvolvimento Florestal;

M Projecdo de crescimento até 2020
em 60% na producdo agricola e 100% na
producdo de carnes, se consumida somente
biomassa de plantacdes, representa um
potencial para 300 mil hectares de planta-
cOes, que também pode alavancar o apro-
veitamento para multiprodutos da floresta
plantada;

B E uma questdo de tempo para que
os grandes consumidores de biomassa flo-
restal sejam regulados e fiscalizados pelo
orgdo ambiental do estado. Cada vez é
maior a pressao para que as empresas e 0
estado demonstrem transparéncia no aten-
dimento a legislacdo ambiental;

B Algumas empresas tradicionais de
madeira nativa ja investem na plantacéo de
florestas para complemento e continuida-
de do seu negdcio.

O Mato Grosso ja desperta interesses
de grandes players do setor florestal, de-
monstrando claramente a inten¢do em ala-
vancar negécios no setor florestal no es-
tado, o exemplo disto sdo as frequentes
visitas da empresa \Weyerhaeuser ao esta-
do. As acdes para tornar o investimento
florestal mais atrativo no Mato Grosso tém
acontecido ainda de forma desorientada,
isolada e lenta, entretanto ja ha consenso
de todas as entidades representativas li-
gadas ao setor florestal e de algumas se-
cretarias do governo sobre a necessidade
de um Plano de Desenvolvimento Flores-
tal para o estado como ferramenta para
orientar as decisOes e a¢des em nivel de
governo, iniciativa privada e instituicdes
de pesquisa e ensino. E como resultado
colocar o Mato Grosso também como
nova fronteira para a expansao de empre-
endimentos em florestas plantadas. &
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0 presente e o futuro das
milenares OLIVEIRAS

m esforco conjunto de pesqui-
sadores de diversas instituicdes
publicas de pesquisa ja comeca a
dar resultados concretos — leia-se dis-
ponibilizar informacgdes técnicas — so-
bre a producéo de oliveiras no Rio Gran-
de do Sul. Esta cultura milenar, inclusi-
ve com tantos registros biblicos, histo-
ricamente careceu de orientagOes sobre

Produtor José Alberto
Aued (agachado) e o
pesquisador Antonio
Conte, da Emater/RS: as
oliveiras tém muito futuro
nas condi¢oes de solo e
clima do Rio Grande do Sul

Leandro Mariani Mittmann
leandro@agranja.com

como poderia ser cultivada com suces-
SO por aqui, um pais cujas lavouras pro-
duzem de tudo. Mas a Emater, mais a
unidade Clima Temperado da Embrapa,
sediada em Pelotas, a Fundacdo Esta-
dual de Pesquisa Agropecuaria (Fepa-
gro) e a Universidade Federal do Rio
Grande do Sul, além da Epagri, a em-
presa publica de pesquisa e extensdo
rural de Santa Catarina, comecam a di-
vulgar resultados do trabalho iniciado em
2006 em diversas regides. “Tudo é pre-
coce”, adverte, precavido, 0 agronomo
da Emater Antonio Conte. Mas emenda:
“A conclusdo é que da para produzir
azeitonas no Rio Grande do Sul”.

Conte lembra que hoje no Brasil ndo
existem muitas orientacdes para este
cultivo. “Temos muito a aprender ainda
para que possamos estabelecer um pa-
drdo de recomendacgfes aos produto-
res”, adverte o pesquisador. Uma das
conclusdes mais importantes a que che-
garam os pesquisadores refere-se as
variedades mais adaptadas as condi¢Oes
do estado. De 15 testadas, trés se des-
tacaram pela “fécil adaptagdo”, segun-
do definicdo dele: as espanholas arbe-
quina e arbosana e a grega koroneiki.
Além de boa produtividade, inclusive a
partir do quarto, quinto ano apds o plan-
tio, sdo menos sensiveis a doencas, 0
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que é muito importante, visto que no
Brasil ndo existe nenhum defensivo qui-
mico registrado para a cultura. Mas
Conte esclarece que ha variedades que
nem ao menos comegaram a gerar fru-
tos para que se permita alguma conclu-
sdo — como a italiana frantoio.

Ao todo, 18 municipios galuchos
estdo cultivando oliveiras. Sdo 418 hec-
tares explorados por 65 agricultores,
segundo dados da Emater. E eles obti-
veram recentemente as suas maiores
producdes, visto a providencial estia-
gem, que foi tragica para agricultura
galcha como um todo no ano agricola
2011/12, mas na medida para a cultura
que é originaria do lado Oriental do Mar
Mediterraneo e que, portanto, ndo gos-
ta de muita umidade. A oliveira gosta de
solos aridos, semidridos e alcalinos. Ha
colheitas, revela Conte, de 12 mil quilos
de azeitonas por hectare, superior a
média de paises tradicionais. Mas ele
reitera 0 ano gaucho atipico de baixas
precipitacdes. “N&o sdo dados definiti-
vos”, adverte. E os produtores gatchos,
inclusive, ja estdo produzindo mudas e
extraindo o 6leo de oliva.

O cultivo de oliveiras no Rio Grande
do Sul e, de sobremaneira, no Brasil
nunca ganhou a devida atencdo. Apenas
algumas iniciativas pontuais. Além de
ndo existirem produtos quimicos desti-
nados a cultura, ndo ha um pré-zonea-
mento para o seu cultivo que considere
clima, tipos de solo e outras recomen-
dacOes técnicas. “Nem se tem legisla-
cdo sobre o azeite”, lembra Conte. O
processamento do 6leo precisaria ser
normatizado, pois o pais ndo pode ado-
tar padrdes de outros paises. Conte diz
gue nem ao menos se sabe ao certo qual
¢ a area destinada a cultura no pais. No
entanto, atesta que o Brasil tem condi-
cOes reais de ser um grande produtor,
sobretudo o Rio Grande do Sul, em es-
pecial a regido da Campanha, em razao
do seu clima frio e seco.

Do zero a gigante — O produtor
José Alberto Aued comecgou a plantar
oliveiras na sua propriedade em Cacho-
eira do Sul em setembro de 2006. Trés
anos e meio depois ja extraia o que de-
fine como “primeira pequena colheita”,
de 850 litros, comercializados apenas na
cidade. A segunda colheita pulou para
6.500 litros e, na terceira, finalizada em
maio ultimo, foram 15 mil litros, proce-
dentes de 85 toneladas de azeitonas co-

Ihidas de 12 hectares dos 17 plantados.
Mais do que plantar, sua empresa, a
Olivas do Sul, produz mudas e proces-
sa 0 azeite, comercializado em oito es-
tados. E anuncia, com orgulho, no site,
como 0 “primeiro azeite extra virgem
produzido e comercializado no Brasil”.

O projeto de Aued é que os demais
cinco hectares cultivados comecem a
produzir em 2013 e que, em quatro a
cinco anos, a empresa esteja exploran-
do 50 hectares. Aued mostra-se entu-
siasmado com o negdcio, justificado
pelo crescimento geométrico dos nu-
meros de sua empresa. “E uma cultu-
ra que, na minha opinido, veio para fi-
car no Rio Grande do Sul. Vai mudar a
matriz (agricola) do Rio Grande do
Sul”, garante. E sugere a alternativa a
outros agricultores, visto uma série de
facilidades para o seu cultivo. Confor-
me ele, € preciso, para comegar, corri-
gir o solo nos primeiros 60 centime-
tros para atingir o pH 6 a 6,5. A olivei-
ra prefere solos pobres e comega a pro-
duzir ja com 3,5 anos, condicdo que
s6 atinge na lItalia no 8°, 10° ano. A
cultura, explica Aued, prefere as qua-
tro estagbes do ano bem definidas.
“Quanto mais frio no inverno melhor;
qguanto mais gquente e seco no verao,
melhor”, descreve.

Em relacdo a cuidados fitossanita-
rios, mudas jovens podem atrair for-
migas, vencidas por formicidas em is-
cas; cochonilhas, combatidas com 6leo
mineral, e uma lagarta semelhante a da

soja, para a qual pode ser usado 06leo
mineral. J& em relacdo a doencas, a
umidade pode provocar o aparecimen-
to de antracnose, que pode exigir tra-
tamento com produtos a base de co-
bre. “Doencas e pragas ndo preocu-
pam”, atesta. Segundo ele, é perfeita-
mente possivel se atingir 10 toneladas
de azeitonas por hectare, sendo que a
média é de 6 toneladas, a mesma da
Italia.

Perspectivas — E o que o agricul-
tor gaticho pode esperar desta nova ati-
vidade? “Em pouco tempo havera mui-
tos pontos de transformacédo da azei-
tona em azeite. Isto ja ocorre em mu-
nicipios onde a cultura ja iniciou a pro-
ducdo. Muitas prefeituras ja estdo ad-
quirindo méaquinas para funcionar co-
letivamente. Além disto, ha também
produtores que ja tém maquinas de
transformacédo e compram as azeitonas
produzidas na regido”, descreve Aued.
Conforme ele, nas duas recentes sa-
fras a Oliva do Sul pagou R$ 1,20 ao
quilo. “Os projetos no Rio Grande do
Sul tém de trabalhar considerando um
cenario pessimista, com uma produti-
vidade de 10 toneladas por hectare.
Isto ocorre quando atingimos algo en-
tre 25 e 30 quilos/planta, pois a densi-
dade tem sido em torno de 370 plantas
por hectare. Lembramos que na Ultima
safra nossas arvores estavam com cin-
CO anos e meio e, em algumas delas, ja
colhemos mais de 70 quilos”, revela o
empresario. &
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NoOTICIAS DA ARGENTINA

CAMPOS ARRENDADOS:

O negdcio que envolve o cultivo em
campos de terceiros foi responsavel pela
expansdo da agricultura em areas im-
pensadas ha pouco tempo, mas agora
estd em crise e fora dos padrdes co-
nhecidos pelos produtores argentinos.
De alguma maneira, 0 modelo vai se
reinventar, e quem descobrir como apro-
veitar esse negdcio tera vantagem. O
que complica é vender a producdo com
um cambio atrasado e tolerar o reflexo
da elevada inflagdo (em ddlares) em
muitos dos custos do campo e da vida
diaria. Os problemas aumentam com a
safra que terminou ha pouco e que re-
sultou em prejuizos devido a seca.
Muitos produtores ainda estavam se
recuperando da temporada 2008/20009,
que também apresentou problemas de-
vido a estiagem. “E verdade, a situacio
geral do pais ndo é boa, mas o efeito

negativo se potencializa pelo impacto do
clima e da perda da produgdo. Nesse
momento, temos ganhadores e perde-
dores e estamos numa roda viva que nao
nos permite assegurar até onde ira o ne-
gocio. O que sabemos é que 0 modelo
daqueles que cultivam na propriedade de
outros e que sdo responsaveis por 65%
da agricultura argentina ndo vai se sus-
tentar como foi até agora, pelo menos
no curto prazo. A tendéncia é que as
zonas menos produtivas paguem um
preco mais alto por essa realidade. Mes-
mo assim, o coragdo agricola da Argen-
tina ndo deixara de produzir. Sera usada
menos tecnologia, 0s insumos serdo
ajustados, a escala sera apertada e se
pedira dinheiro emprestado. A roda se-
guira funcionando até quando for pos-
sivel seguir adiante com essa conjuntu-
ra”, constata o consultor Teo Zorraquin.

MUITO MENOS

A superficie que sera plantada com
trigo nas tradicionais fazendas argenti-
nas devera diminuir, em média, 47% em
relacdo ao ano anterior, de acordo com
levantamento feito pelo Movimento
CREA, que envolve produtores que
cultivam em torno de 500 mil hectares.

Os grupos ligados ao CREA retinem cer-
ca de 2 mil estabelecimentos agropecu-
arios distribuidos em 16 provincias do
pais. As quedas mais significativas es-
tdo em Cdrdoba, La Pampa, San Luis,
centro e norte de Santa Fé, centro de
Buenos Aires, Tucuman e Salta.

Denise Saueressig

Divulgacéo

TR’G A Bolsa de Cereais

de Buenos Aires ajustou a area a Sser
semeada na campanha 2012/2013 para
3,8 milhdes de hectares. A estimativa
¢ de que metade desse total ja esteja
implantada.

SOIA Ao término da colheita,

a produtividade média nacional esté pro-
xima de 2.190 quilos por hectare. A
estimativa da colheita foi revisada para
baixo e estd em 39 milhdes de tonela-
das, volume distante das 54 milhGes de
toneladas esperadas inicialmente.

lE’TEAs industrias leiteiras

comunicaram aos produtores que deve
ocorrer um ajuste negativo para o pre-
¢o ao produtor. A justificativa € a situ-
acdo desfavoravel no mercado inter-
nacional.

CARNE O prego do novilho

nas principais regides produtoras do
pais se mantém semelhante em com-
paracdo com o més anterior, em torno
de US$ 2,3 o quilo vivo.

PROJECOES
CLIMATICAS

O climatologista Eduardo Si-
erra confirmou que todos os
modelos apontam para o El Nifio
—chuvas acima do normal — para
a proxima safra de soja e mi-
Iho. Até aqui, os produtores po-
dem comemorar. O ponto € que
se espera um outono, em 2013,
menos chuvoso que o habitual,
como pressagio da segunda par-
te deste cenario: uma nova
ocorréncia de La Nifia no proxi-
mo ano. Esta Gltima anélise
ainda néo pode ser confirmada,
porque os modelos meteorold-
gicos ndo devem superar 0s seis
meses. De qualquer forma, os
especialistas apontam para um
novo La Nifia em 2013/2014 e
para um La Nifia moderado em
2014/2015.
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PLANTIO DIRETO

Carmen Pezarico

Vantagens da unido
SPD + ILP no

Mato Grosso do Sul

Julio Cesar Salton, pesquisador da Embrapa Agropecuaria Oeste

y

consenso afirmar que o Sistema

Plantio Direto (SPD) esta em

constante evolugdo, incorporando 0s
avancos tecnoldgicos que estdo sendo ofer-
tados. Na verdade, ao longo das quatro
décadas de histéria do SPD no Brasil, des-
de as primeiras tentativas de realizar a se-
meadura sem preparar o solo até a incor-
poragdo das Ultimas inovagdes tecnoldgi-
cas, 0S muitos avangos foram conquistas
simultaneas do produtor, da pesquisa e da
indstria, constituindo-se claramente num

caso de sucesso, decorrente da integragao
entre os setores envolvidos.

No Mato Grosso do Sul, a trajetoria
histdrica do SPD pode ser divididaem qua-
tro fases. A primeira (operacional), situa-
da, aproximadamente, entre os anos 1976
e 1985, pode ser definida por esforgos no
conhecimento deste novo paradigma de que
nao seria preciso revolver o solo a cada
semeadura e nos testes de semeadoras e
uso de herbicidas com vistas a validar este
novo paradigma. O principal objetivo era

viabilizar uma segunda safra — na época,
os cultivos de soja eram conduzidos em
preparo convencional (aracéo e gradagens),
com uso predominante de cultivares de
ciclo tardio e, ap6s a colheita, novas gra-
dagens eram necessarias para a semeadu-
ra de trigo.

Com a semeadura tardia, as colheitas
resultavam, na maior parte das vezes, em
reduzidas produtividades. A primeira ten-
tativa de antecipar a semeadura do trigo foi
desenvolvida com a sobressemeadura via
aérea, eliminando o preparo do solo apo6s a
colheita da soja. Logo a seguir, foram ini-
ciados os primeiros experimentos para ava-
liar o desempenho de semeadoras com sis-
temas de enxadas rotativas e discos de corte.
Com estes equipamentos, o plantio direto
passou a ocupar area expressiva para a
semeadura do trigo, permitindo a anteci-
pacdo da semeadura e 0 aproveitamento
das ultimas chuvas do
periodo das “aguas”, via-

Salton: entre os avancos na
qualidade do SPD e na produtividade
da soja, o mais importante foi a
integracdo, na mesma drea, da
lavoura com a pecudria, ja que houve
o atendimento pleno dos
fundamentos do SPD

bilizando essa cultura,
atingindo a area de 450 mil
hectares cultivados no
ano de 1987.

A segunda fase (co-
bertura do solo), durante
0s anos de 1986 a 1995,
apresentou como maiores
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PLANTIO DIRETO

avangos a ocupacao das

areas que ficavam em pou-
sio na entressafra, com cul-
turas para cobertura do
solo, notadamente a aveia,
na parte centro-sul, e o
milheto, na centro-norte do
estado, alcancando cerca
de 1 milhdo de hectares. A
partir do ano 1993, o trigo deixa de ser a
cultura comercial de entressafra, sendo
substituido gradativamente pelo milho, pois,
com a semeadura direta, ganhava-se tem-
po e reduziam-se os riscos de perdas pela
estiagem ou geadas.

A fase 3 (inovacdes tecnoldgicas), si-
tuada entre o periodo de 1996 a 2005, ca-
racterizou-se pela incorporagdo ao sistema
de novas tecnologias e produtos. Melho-
res equipamentos e novos conhecimentos
resultaram em aplicacOes de insumos com
mais qualidade e maior eficiéncia, viabili-
zando o plantio direto da soja sobre areas
de pastagens, o que desencadeou o desen-
volvimento da integragdo lavoura-pecuaria
(ILP) inserida neste “novo SPD”. O de-
senvolvimento de equipamentos com tec-
nologia de posicionamento global, voltados
para 0 uso agricola (agricultura de preci-
s80), passa a ser ferramenta de auxilio nas
operacdes agropecuarias. Uma etapa im-
portante para 0 Mato Grosso do Sul, nes-
se periodo, foi a possibilidade de uso de
cultivares transgénicas de soja, que facili-
tou e viabilizou a semeadura em éreas de
pastagens e com problemas de infestacao
por plantas daninhas.

A quarta fase (diversificacdo e qualifi-
cacdo), definida a partir de 2006, caracte-
riza-se pela insergdo de componentes fun-
damentais para garantir a viabilidade do sis-
tema produtivo como cobertura por palha,

Figura 1 - Evolucé&o da produtividade média de
sojadas safras no MS (Conab, 2012)

Jalio Salton

A implantacao de sistemas
ILP, com a rotacao soja-
pastagem em plantio
direto, permite o efetivo
atendimento das
necessidades de aporte de
palha (carbono) ao solo

diversificagao e rotacdo de culturas. Des-
taca-se 0 dominio dos cultivos consorcia-
dos, como milho e forrageiras durante a
entressafra. Também foi importante a ofer-
ta de cultivares de soja com habito de cres-
cimento indeterminado, que possibilitou a
antecipacdo da semeadura da soja. Estas
préticas resultaram na viabilizacdo da se-
gunda safra, que, além de boa produtivida-
de de gréos, proporciona oferta de palhada
em quantidade adequada, com expressivos
ganhos na qualidade e na capacidade pro-
dutiva do solo. A partir dessas situacdes, a
diversificacdo pela integracdo lavoura-pe-
cuaria passa a ser algo acessivel a boa par-
te dos agricultores e tal sistema passa a
expandir-se no estado.

Toda esta evolucdo
do SPD esta estreita-
mente associada com
aprodutividade da soja
no Mato Grosso do
Sul. No periodo cor-
respondente a primei-
ra fase de adoc¢do do
SPD, a produtividade
média de soja era de
cerca de 1.800 kg/ha,
atingindo valores na
casa dos 3 mil kg/ha
durante a quarta fase.
Este crescimento, des-
de a safra 1976/77 até
ade2011/12, apresenta

um ajuste linear crescente com incremen-
to médio de cerca de 40 kg/ha de soja por
ano (Figura 1). Aadocdo do SPD néo pode
ser apontada como a Unica responsavel por
estes acréscimos, mas, certamente, & um
dos principais. Os efeitos resultantes na ca-
pacidade produtiva do solo, na maior tole-
rancia a ocorréncia de veranicos, as possi-
bilidades de mais cultivos e sistemas inte-
grados, conferem sustentabilidade a ativi-
dade agricola e, por consequéncia, ao pro-
dutor. Em outras palavras, a evolucéo do
SPD resultou na viabilidade da agricultura
no Mato Grosso do Sul.

Integracdo com a pecuaria — Den-
tre os efetivos avangos observados na qua-
lidade do SPD e, consequentemente, na
produtividade da soja, 0 mais importante
foi a integracdo, na mesma area, da lavou-
ra com a pecuaria, uma vez que possibili-
tou *“de fato” o atendimento pleno dos fun-
damentos do SPD, quais sejam: a) ausén-
ciado revolvimento do solo, possibilitando
a expressiva melhoria de sua estrutura; b)
aporte de palha em quantidade adequada
as taxas de decomposi¢do, mantendo o solo
permanentemente coberto; e ¢) utilizacao
de rotacéo de culturas.

Os sistemas ILP, ao incorporarem es-
pécies forrageiras as areas de lavouras, con-
tribuem de forma expressiva no aporte de
massa vegetal ao solo, como cobertura
(palhada) ou como raizes. O desenvolvi-
mento e a decomposi¢do do sistema radi-
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cular das forrageiras tém
um papel fundamental na
melhoria da estrutura do
solo, com implicacGes em
atributos fisicos (agrega-
¢do, porosidade, dindmica
da agua, aeracdo...), quimi-
cos (disponibilidade de nu-
trientes, matéria organica...)
e biolégicos (faunado solo,
atividade microbioldgica...).
Alintroducdo de forrageiras
perenes no SPD com obje-
tivo de formagéo de palha-
da é uma estratégia adequa-
da para todas as regides, es-
pecialmente para as areas
onde asemeadura do milho
ja se torna muito arriscada,
a partir da segunda semana

de marco.
Nas areas onde a seme-
adura do milho é viavel, a
utilizag&o do consorcio com
braquiaria é uma 6tima al-
ternativa, que resulta na producéo de gréos
e aporte de massa vegetal ao solo. Este tipo
de cultivo tem se expandido em MS, PR e
MT, devido aos 6timos resultados verifi-
cados, 0s quais estdo exemplificados na
Figura 2, com as produtividades da soja
em duas situacOes, na safra 2009/10, em
Campo Grande, com a palhada provenien-
te do consorcio do milho safrinha com bra-
quiarias e, na safra seguinte, em Doura-
dos/MS, com palhada proveniente de for-
rageiras solteiras cultivadas na entressafra.
Aimplantacdo de sistemas ILP, com a
rotagdo soja-pastagem em plantio direto,
permite o efetivo atendimento das neces-
sidades de aporte de palha (carbono) ao
solo e, com muita eficiéncia econdmica,

Figura 2 - Produtividade da soja nas safras 2009/10 e
2010/11, semeada em SPD, apds diferentes cultivos
de entressafra contendo milho solteiro, consdrcio
milho + forrageiras e forrageiras solteiras, em dois

locais do MS

Fonte: Adaptado de Kichel et al, 2011 e Brevileri et al, 2010

a diversificagdo da pro-
priedade, com rotacédo de
culturas. Este sistema de
ILP introduz ao sistema
produtivo os beneficios
dasinergia entre a lavou-
ra e a pecuaria, que in-
clui ganhos em aspectos
sanitarios (animal e vege-
tal), maior eficiéncia dos
insumos (adubos, corre-
tivos, inoculantes...), sig-
nificativo aumento da
matéria organica do solo,
melhorias na dindmicade
agua e de gases no solo,
entre outros aspectos
que se manifestam no
que sdo definidas como
“propriedades emergen-
tes” do solo, ou seja, o
solo passa a ter aptiddes
que no sistema simples (lavoura ou pecu-
aria) ndo possuia.

Caso exemplar — Como exemplo para
ilustrar tais propriedades pode ser usado o
caso da Fazenda Sdo Mateus, no munici-
pio de Selviria/MS, ambiente considerado
inapto ao cultivo de soja por apresentar solo
com apenas 9% de argila, verdes muito
quentes e veranicos frequentes. Na Figura
3, estdo apresentadas as produtividades de
soja, na safra 2010/11 e 2011/12, em que,
no primeiro caso, o clima transcorreu ade-
quadamente quanto a distribuicdo de chu-
vas, resultando em dtimas produtividades,
superiores as médias estaduais. No entan-
to, na safra 2011/12 houve dois veranicos,
que, aliados a forte demanda de agua para
a atmosfera, resultaram em reduzidas pro-
dutividades de soja nos sistemas sem a pre-
senga da pastagem (cultivo em preparo con-
vencional e em plantio
direto). Mas, no siste-
ma de PD em suces-
sdo & pastagem (ILP),
a produtividade foi su-
perior a 40 sacas/hec-
tare, conferindo viabi-
lidade econbmica a
soja, além das outras
contribuigBes ao siste-
ma, como a capacida-
de produtiva da pasta-
gem em sequéncia.

Certamente, a
agropecuaria sul-
mato-grossense conti-
nuard a desenvolver-se

Figura 3 - Produtividade da soja em sistemas de
manejo, em area de neossolo quartzarénico de
Selviria, MS, nas safras 2010/11 e 2011/12. ILP:
rotacdo pastagem/soja, PC: monocultivo da soja
em preparo convencional, PD: monocultivo da

soja em plantio direto

nos préximos anos, gragas a continua in-
corporacdo de novas tecnologias e a evo-
lucdo dos setores envolvidos. O desenvol-
vimento do SPD, incluindo a ILP, consti-
tui-se em 6timo exemplo da possibilidade
de produzir os alimentos e bens necessari-
0S, Com seguranca e sustentabilidade. &
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TRIGO

MERCADO NACIONAL NA DEPENDENCIA DE LEILOES

Apesar de 0 momento ser de pre-
¢os mais elevados e com boa liquidez,
ha escassez de produto de qualidade
— sobretudo trigo-pdo e melhorador —
nas principais regides produtoras do
pais. Na Parand, por exemplo, mais
de 90% da safra passada ja foi comer-
cializada, o que impossibilita um mai-
or volume de negécios em um mo-
mento em que tanto as cotagdes inter-
nacionais em alta quanto o dolar aci-
ma de R$ 2 favorecem o interesse dos
moinhos por produto de origem naci-
onal. Dessa maneira, 0 mercado in-
terno vem gravitando em torno dos
leildes de venda da Companhia Naci-
onal de Abastecimento (Conab).

O destaque de julho ficou por con-
ta do relatdrio de oferta e demanda di-
vulgado pelo Departamento de Agricul-
tura dos Estados Unidos (USDA), que
reduziu ainda mais a estimativa de pro-
ducéo e estoques finais para a proxima
temporada comercial. A safra mundial

Juliana Winge - juliana.matte@safras.com.br

Meédia mensal do preco do trigo em Maringa/PR

(R$/tonelada)

janeiro 447,95
fevereiro 464,37
marco 476,36
abril 488,75
maio 507,05
junho 519,21
julho 525,00

de trigo em 2012/13 est4 estimada em
665,33 milhdes de toneladas, abaixo da
estimativa de junho, de 672,06 milhGes.
Os estoques finais mundiais de trigo
em 2012/13 estdo estimados em
182,44 milhdes de toneladas, contra
185,76 milhdes do més anterior. O
consumo global esta estimado em
680,06 milhdes de toneladas. As bol-
sas internacionais ja vém precifican-
do essa reducdo e, nas Gltimas sema-

nas, engataram um forte movimento de
alta, com variagédo positiva mensal su-
perior a 25%. Além da reducdo da oferta
global de trigo em 2012/13, parece que
se esté se encaminhando para uma que-
bra na safra de milho dos Estados Uni-
dos, o que tende a elevar a demanda
por trigo para fabricacdo de racdo ani-
mal e, por conseguinte, pressionar para
cima as cotacdes dos dois cereais nas
bolsas norte-americanas.

ARROZ

MERCADO GAUCHO VOLTA A SUBIR

O arroz gatcho voltou a demons-
trar firmeza ao final da primeira quin-
zena de julho, depois de oscilar no mes-
mo patamar durante dias. No dia 11 de
julho, o preco médio era de R$ 29,12
por saca de 50 quilos no Rio Grande
do Sul, 1,9% superior ao valor regis-
trado 30 dias antes, quando estava a
R$ 28,57. Porém, se comparado com
igual momento do ano anterior, quan-
do valia R$ 21,27, a alta é mais signifi-
cativa, de 36,9%. Segundo o analista
de Safras & Mercado Eduardo Aqui-
les, alguns fatores enddgenos tém in-
fluenciado para a valorizacdo do grdo
no Brasil. “Entre eles esta o dolar, que
no dia 11 fechou cotado a R$ 2,0350,
proporcionando um ganho de 28,6%
sobre a cotacdo de julho de 2011, que
era de R$ 1,5820”, destaca. Para Aqui-
les, a entrada do Governo no mercado
podera dar maior ganho ao cereal. “No
entanto, é preciso lembrar que isso

Rodrigo Ramos - rodrigo@safras.com.br

Preco do arroz irrigado em Alegrete/RS

(R$/saca de 50 kg)

janeiro 26,36
fevereiro 27,05
margo 25,77
abril 26,79
maio 27,96
junho 28,53
julho 28,84

aconteceria com maior naturalidade no
momento em que 0 preco pago esti-
vesse abaixo do minimo estipulado por
lei, que é de R$ 25,80 para a saca no
Rio Grande do Sul”, frisa.

O décimo levantamento da Conab
para a safra brasileira 2011/12 indica
producdo de 11,559 milhGes de tonela-
das, o que representa um decréscimo
de 15,1% sobre as 13,613 milhdes de

toneladas de 2010/11. A area plantada
foi estimada em 2,453 milhGes de hec-
tares, ante 2,820 milhGes semeados de
2010/11. A produtividade foi estimada
em 4,711 mil quilos por hectare, inferi-
or em 2,4% aos 4,827 mil quilos anteri-
ores. O Rio Grande do Sul, principal pro-
dutor, deve ter uma safra de 7,739 mi-
Ihdes de toneladas, equivalendo a um
recuo de 13,1%.
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Dylan Della Pasqua - dylan@safras.com.br

PRIMEIRO SEMESTRE POSITIVO INDICA AUMENTO DE AREA

A Safras & Mercado divulgou em ju-
Iho a analise bianual sobre o desempe-
nho de alguns dos principais indicadores
da salde financeira dos produtores bra-
sileiros de soja nos primeiros seis meses
de 2012. Esse é mais um dos tradicio-
nais relatorios que Safras divulga no més
de julho, visando auxiliar na tomada de
decisdes referentes ao planejamento da
safra 2012/13. Segundo o analista Fla-
vio Franca Junior, na mesma linha e até
com mais énfase do que ocorreu nessa
mesma época do ano passado, o senti-
mento predominante ¢ amplamente po-
sitivo em relagdo a soja, destacando o0s
resultados parciais em boa parte até me-
Ihores que os observados no ano que
passou. “Esse sentimento mais otimista
para o setor esta ligado a combinagéo
de forte melhora nos precos médios pra-
ticados, com a obtencédo de lucrativida-
des brutas positivas — apesar das per-
das de produtividades em alguns esta-
dos e do aumento geral dos custos de
producdo —, e ao acimulo de variacfes
também positivas nos precos, resultan-
do em impressionantes resultados em
termos de rentabilidade”, explica.

Sera levando em consideragdo essas
e as demais analises feitas nestas Ultimas
semanas que Safras divulgara na proxi-

Soja em CGascavel/PR

(R$/saca de 60 kg)

janeiro 45,94
fevereiro 45,96
marco 51,17
abril 56,70
maio 60,08
junho 64,93
julho 72,28

ma edicdo o tradicional levantamento de
intencdo de plantio para os principais pro-
dutos da safra de verdo, incluindo soja,
milho, arroz, algoddo e feijdo. E, a exem-
plo do observado nos ultimos anos, a
tendéncia segue na direcdo de novo for-
te incremento na area de soja. Em ter-
mos de remuneracao dos produtores pelo
comportamento dos precos, o predomi-
nio do sentimento vem sendo absoluta-
mente positivo até o presente, conside-
rando que as bases praticadas no mer-
cado interno ficaram sempre muito aci-
ma das médias histéricas da soja e do
ano anterior, tanto nas cotacdes em do-
lares como em reais.

Diferentemente de 2011, os patama-
res foram ganhando forga no decorrer dos

ultimos meses. Por esse motivo, acredi-
ta-se que essa é uma variavel totalmente
estimulante ao avanco da cultura no pais
para essa nova temporada. E aqui tem-se
uma diferenca grande sobre o ano que
passou, pois além dos precos da soja es-
tarem melhores e fortemente remunera-
dores aos produtores, eles ganharam for-
¢a no comparativo com algumas das prin-
cipais culturas alternativas para a safra de
verdo, especialmente no caso do algoddo
e do milho, avalia o analista Franca Juni-
or. Considerando valores parciais de ju-
Iho, h& um acumulado do ano das cota-
¢Oes em délares com médias superiores
as médias de todo 0 ano passado de 9% a
12%, tomando como base algumas das
principais pracas negociadoras do pais.
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ALGODAO

LENTIDAO PERSISTE NO MERCADO BRASILEIRO

A lentiddo persiste no mercado domés-
tico de algoddo, com os agentes voltando
o foco para a colheita da safra nova. Em
relacdo aos pregos, 0 mercado brasileiro
encerrou a primeira quinzena de julho com
precos firmes. Pela paridade de exporta-
¢éo, 0 algodao de Rondondpolis/MT, a R$
1,48 por libra-peso, chegaria ao FOB de
Paranagua/PR por volta de R$ 1,59/libra-
peso. Com o cAmbio a R$ 2,0350, corres-
ponderiaa US$ 0,78/libra-peso, contra US$
0,71/libra-peso do contrato de dezembro
de 2012 na Ice Futures, no dia 11 de julho.
“Ou seja, 0 produto nacional estaria 10,1%
acima do norte-americano”, lembra o ana-
lista de Safras & Mercado Elcio Bento. Pela
paridade de importacdo, o algoddo norte-
americano chegaria ao Sudeste brasileiro
por volta de R$ 2,04/libra-peso. O produto
nacional no mesmo mercado é indicado a
R$ 1,74/libra-peso, ou 15,1% abaixo do
estrangeiro. NUmeros atualizados por Sa-
fras & Mercado projetam a produgéo bra-
sileira de algoddo na temporada 2011/12

Rodrigo Ramos - rodrigo@safras.com.br

Média dos precos do algodao em pluma

(R$/@ CIF Sao Paulo Pgto. 8 dias)

janeiro 55,41
fevereiro 54,88
margo 52,11
abril 52,30
maio 51,71
junho 48,98
julho 51,08

em 1,865 milh&o de toneladas (pluma), re-
cuando 1,3% em relacdo aos 1,890 milhdo
da safra 2010/11. Com a area plantada se
elevando em 1,6%, a projecéo inicial era
de uma producéo recorde. “Porém, adver-
sidades climaticas em importantes regides
produtoras reduziram a produtividade”,
explica o analista. A maior queda no volu-
me produzido deve ser registrada na Bahia,
de 610 mil para 530 mil toneladas (-13%).
Em Goiés, a reducao estimada é de 18%,

de 170 mil para 140 mil toneladas. No Mato
Grosso, as perdas da primeira safra de-
vem ser compensadas pelo aumento da
produtividade na safrinha. “Assim, espe-
ra-se uma elevacdo de 10% na producéo,
de 860 mil para 950 mil toneladas”, ressal-
ta Bento. O volume a ser colhido no Brasil
supera 0 consumo domeéstico em 915 mil
toneladas. “Por isso, a paridade de expor-
tacdo seguird como a principal referéncia
para a formac&o de preco”, frisa o analista.

CAFE

Lessandro Carvalho - lessandro@safras.com.br

EMBARQUES FECHARAM 2011/12 COM QUEDA DE 15%

O Conselho dos Exportadores de
Café do Brasil (Cecafé) divulgou os
nameros finais da temporada 2011/12
(julho/junho), confirmando um declinio
nos volumes embarcados de café. As
exportacdes totais brasileiras de café em
2011/12 chegaram a 29.768.744 sacas
de 60 quilos, queda de 15% no compa-
rativo com 2010/11, quando os embar-
ques foram de 35.010.497 sacas. Se o
volume caiu, em receita, no entanto, eles
cresceram 5,6%, atingindo US$ 7,841
bilhdes, contra US$ 7,423 bilhdes de
2010/11. Tomando somente 0s embar-
ques de café verde, o total exportado
em 2011/12 foi de 26,481 milhdes de
sacas, diminuicdo de 16,8% contra
2010/11 (31,811 milhdes de sacas). “O
desempenho da safra 2011/12 foi den-
tro do esperado. Apesar do volume ex-
portado ter tido uma reducdo de aproxi-
madamente 5 milhdes de sacas, por
conta da bienalidade, a receita superou
a da safra anterior em US$ 417,551

Preco para hica corrida do sul de Minas

(Bebida Boa - Tipo 6 - R$/saca de 60 kg)

janeiro 499,05
fevereiro 444,00
margo 385,33
abril 381,25
maio 383,77
junho 357,95
julho 399,82

milhGes”, comentou o diretor geral do
Cecafé, Guilherme Braga. Segundo ele,
ainda é cedo para se ter uma projecao
em relacdo ao préximo ano-safra, que
se iniciou em julho. “Porém estamos
cautelosos quanto ao volume e a quali-
dade do café que serdo produzidos, em
funcdo das fortes chuvas que vém ocor-
rendo em regides produtoras. Nesse
caso, a variedade mais afetada seria a
de café arabica, que possui maior valor

agregado”. De acordo com o Balanco
das Exportac@es, no ano-safra 2011/12,
83,1% do café exportado foi da varie-
dade ardbica; 10,9%, de sollvel; 5,8%,
de robusta; e 0,2%, de torrado & moi-
do. Os cafés arabicas diferenciados (es-
peciais) ja ttm uma participacao de 21%
na receita cambial total das exportacdes
no referido periodo. Em meio a isso, a
Alemanha segue como principal merca-
do para o café brasileiro.
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MILHO

Arno Baasch - arno@safras.com.br

PERDAS IRREVERSIVEIS NOS EUA PODEM FAVORECER BRASIL

O mercado brasileiro de milho in-
gressou na segunda metade de julho em
um quadro mais otimista para negéci-
0s. Se antes a perspectiva era de uma
grande sobra de oferta interna e de pre-
¢os mais baixos, por conta da elevada
safra nacional, a tendéncia passou para
um aquecimento nas cotacfes internas
e uma participacdo bem mais efetiva
na exportacdo. “O fator-chave para
esta mudanca foi a forte seca registra-
da nos Estados Unidos. As perdas ja
sdo irreversiveis e, com isso, 0s pre-
¢os na Bolsa de Chicago cresceram
consideravelmente nas Ultimas sema-
nas, rompendo novamente os US$ 7
por bushel, e caminham para um re-
corde histérico”, detalha o analista de
Safras & Mercado Paulo Molinari. O
Departamento de Agricultura dos Es-
tados Unidos (USDA) ja reduziu o po-
tencial de rendimento médio de 166 bu-
shels para 146 bushels por acre no re-
latorio de oferta e demanda de julho.
“Contudo, alguns analistas ja trabalham
com uma produtividade média ainda
menor, de até 130 bushels por acre.

Média dos precos do milho

(R$/saca de 60 kg — Centro-Sul)

janeiro 27,64
fevereiro 26,65
marco 25,95
abril 23,83
maio 22,48
junho 22,35
julho 24,78

Com esse rendimento, a safra estadu-
nidense cairia das atuais 329,45 milhdes
de toneladas para 294 milhdes de tone-
ladas, 0 que exigiria mudancas por parte
do USDA em termos de consumo e ex-
portacdo”, sinaliza.

No lado brasileiro, existe uma ten-
tativa de reduzir o spread de US$ 40 a
50/tonelada existente nos portos em re-
lacdo aos precos do Golfo do México,
préximos a US$ 310/tonelada fob.
“Como a safra estadunidense tende a
ser reduzida, a demanda mundial ca-
minhard para o milho brasileiro no se-

gundo semestre, 0 que ajudara a redu-
zir esse desagio, proporcionando tam-
bém uma valorizacdo dos precos inter-
nos”, afirma. Além disso, se antes ndo
havia demanda para milho brasileiro
apos setembro, agora as tradings vém
concentrando seu interesse de compra
deste més até novembro. “Se o Brasil
trabalhar com exportacfes médias de
2 milhdes de toneladas entre julho e ja-
neiro de 2013, sera possivel fechar o
ano comercial com embarques entre 14
e 15 milhdes de toneladas de milho”,
estima Molinari.

A GRANJA | 89



NovIDADES NO MERCADO

SCREW INAUGURA NOVA FABRICA

Vinte mil metros quadrados de area construida com acessi-
bilidade, equipamentos modernos, tecnologia de ponta, respei-
to ao meio ambiente e um investimento de R$ 20 milhdes. Este
é o resumo da nova Screw, industria metalmecénica especi-
alizada na producéo de transportadores helicoidais e pegas para
maquinas e implementos agricolas de marcas conceituadas no
Brasil e no mercado internacional, como Case, John Deere e
New Holland. Instalada na cidade de Cachoeira do Sul/RS, em
uma area total 73 hectares, sendo 15 hectares de preservacdo
ambiental, a nova unidade fabril propiciara desenvolvimento para
aregido, novos negécios, emprego e renda ao municipio. Anova
planta industrial foi inaugurada em maio, durante a 172 Fenarroz,
com a presenca do governador gaucho, Tarso Genro.

TITAN: PNEUS DIAGONAIS PARA
CAMINHOES E CAMIONETAS

A Titan Pneus do Brasil ampliou a sua participacdo
no mercado nacional a partir do acordo com a Goodye-
ar que permite a producéo e a comercializagdo da linha
de pneus diagonais para caminhdes e camionetas com a
marca Goodyear. Segundo Walter Chiosini, diretor de
Controladoria, esse novo produto fortalece os resulta-
dos da operacao da Titan Pneus no Brasil e ainda possi-
bilita um avanco no mercado regional. “Com essa aqui-
si¢do, poderemos produzir, distribuir e vender a linha de
pneus diagonais para caminhdes e camionetas para 0s
mercados brasileiro, paraguaio, uruguaio, boliviano e me-
xicano, o qual representa um faturamento na ordem de
R$ 300 milhdes por ano. O restante da América Latina
continuara sendo atendido pela Goodyear.”

Fotos: Divulgacdo

/GSI APOSTA EM SEMINARIOS A
PARA APROXIMACAO

Com foco em oferecer aprimoramento técnico
para seus clientes, a GSI inicia uma série de Semina-
rios de Atualizacdo Tecnoldgica (SAT). “Anossa ex-
pectativa é de uma 6tima adesdo aos encontros. Es-
ses seminarios levardo ao produtor o conhecimento
técnico, que é tdo necessario”, afirma José Luiz Vis-
cardi, diretor de Vendas e Marketing — Armazena-
gem de Grdos. A GSI Brasil tem sua unidade indus-
trial localizada na cidade de Marau, no norte do Rio

kGrande do Sul. /

CONGRESSO SINDAG MARCADO POR
UNIAO E BONS NUMEROS

Mais de 850 participantes, trés dias de debates, palestras
e demonstracdes aéreas sob tempo bom. E com um volume
de negdcios de US$ 4,5 milhdes, incluindo a venda de cinco
avides (além de outras cinco vendas alinhavadas). Esse foi o
saldo do Congresso Nacional de Aviagdo Agricola, realizado
no Aeroporto Santa Maria, em Campo Grande, Mato Grosso
do Sul, no final de junho. O evento contou com a participa-
cdo de trés grandes fabricantes mundiais de avifes agricolas:
a brasileira Embraer/Neiva e as norte-americanas Air Tractor
e Thrush. E teve a presenca das distribuidoras de combusti-
veis Raizen/Shell e BR Aviation, além de outros fornecedores
de equipamentos, acessorios e tecnologias para o setor, entre
0s 40 expositores da feira.

A Metalfor levou suas tecnologias pela quinta vez a Bahia
Farm Show, feira realizada em Luis Eduardo Magalhaes/
BA. A participacdo sempre foi em conjunto com a Bama-
gril, parceira da empresa paranaense no Oeste Baiano. O
megaevento contabilizou R$ 595 milhGes em transacoes
comerciais nos quatro bancos oficiais e recebeu aproxi-

METALFOR PELA QUINTA VEZ NA BAHIA FARM SHOW

madamente 60 mil visitantes. A feira é uma realizacdo da
Associacdo de Agricultores e Irrigantes da Bahia, em par-
ceria com a Associacdo Baiana dos Produtores de Algo-
dédo, a Associacdo das Revendas de Maquinas e Imple-
mentos Agricolas do Oeste da Bahia, a Fundacdo Bahiae a
prefeitura.
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NovIDADES NO MERCADO

KREBS INTEGRA O PROGRAMA
MAIS AGUA MAIS RENDA

1
1
1
1
1

A empresa Krebs agora esta cadastrada no Programa |
Mais Agua Mais Renda, um amplo programa de incenti-
vo a irrigacao do Governo do Rio Grande do Sul. Desta |
forma, destaca a empresa de equipamentos de irrigacdo
sediada em Valinhos/SP, os agricultores gadichos terdo os *
incentivos concedidos pelo estado na aquisigdo dos pro-
dutos Krebs. O apoio engloba a agilidade no Licencia- s
mento Ambiental e Outorga Prévia do uso da 4gua para |
acudes até 10 hectares em areas irrigadas até 100 hecta-
res, além de incentivo financeiro para a implantacao e/ou .
ampliacdo do uso de sistemas de irrigacéo (agudes e equi-
pamentos para aspersao, sulcos e gotejamento). ]

INPEV AMPLIA
RECOLHIMENTO
DE EMBALAGENS

DA SERVSPRAY

MULTIFUNCIONAL GAFANHOTO DUAL,

O equipamento Gafanhoto Dual, da Servspray, com uma

COPAMIL QUER INVESTIR MAIS EM
EQUIPAMENTO CYCLOAR

Com capacidade instalada de 84 mil toneladas, a Coopera-
tiva Agricola Mista Irai Ltda (Copamil), de Irai de Minas, no
Triangulo Mineiro, é mais um cliente dos produtos Cycloar
que manifesta satisfacdo com os excelentes resultados para o
seu empreendimento de armazenagem de milho, sorgo e trigo.
“Adquirimos hé cerca de um ano o sistema de exaustdo Cyclo-
ar e pudemos observar uma substancial economia, em especi-
al no tempo de resfriamento de nossos silos, onde o equipa-
mento foi instalado”, afirma Claudio Alves Vieira, gerente de
producédo da cooperativa. “Pretendemos, com base nos resul-
tados obtidos até agora, adquirir a cada ano novos equipamen-

tos do Sistema Cycloar.”

SINOTRUCK
INAUGURA SUA
LINHA
PREMIUM

No primeiro semestre, 0

Sistema Campo Limpo, for-
mado por agricultores, fabri-
cantes (estes representados
pelo Instituto Nacional de
Processamento de Embala-
gens Vazias, 0 inpEV), canais
de distribuicdo e com apoio
do Poder Publico, encami-
nhou para o destino ambien-
talmente correto 19.550 tone-

simples operacdo, que leva apenas 30 minutos, pode ser trans-
formado em pulverizador, distribuidor de adubo sélido e se-
mentes e, também, em um distribuidor de calcario e gesso.
Tudo isso sem a utilizacdo de ferramentas, além de poder ser
fabricado sob medida. E é possivel ainda escolher o compri-
mento de barra, o nimero de sessdes, a altura livre do solo, a
capacidade do tanque de pulverizacdo e o tipo de pneu. “O
Gafanhoto Dual foi desenvolvido para atender as necessida-
des de clientes que usam seu equipamento ao maximo. A es-
colhade usar o pulverizador ou o distribuidor de sélidos é do
cliente”, destaca a empresa.

A Sinotruk apresentou
anova linha de caminhGes
A7 para 0 segmento de
pesados. Os veiculos de-
vem chegar ao mercado
brasileiro em setembro
nas configuragdes de tra-
¢do 4x2, com 380cv; 6x2,
com 420cv; e na 6x4,
com 460cv. O motor des-
ta nova familia é de 12 li-

tros e ja esta adequado aos
padrdes Euro 5. O mode-
lo A7 foi desenvolvido
para operagdes rodoviari-
as com composicoes ar-
ticuladas, casos do bi-
trem, rodotrem ou tremi-
nhdo. Os compradores
poderdo optar entre trés
versdes de cambio: manu-
al, de 12 ou 16 velocida-
des, ou automatizado, de
16 velocidades. O novo
caminhdo, classificado
: | como Premium, ainda
. oferece freios a disco nas
X rodas dianteiras e tambor
X nas traseiras, sistema que
X combina ABS (sistema
X anti-bloqueio de frena-

ladas de embalagens vazias de
defensivos que foram devol-
vidas nas mais de 400 unida-
des de recebimento. A quan-
tidade representa crescimen-
to de 8% ante 0 mesmo peri-
odo de 2011. Segundo Jodo
Cesar Rando, diretor-presi-
dente do inpEV, atualmente,
cerca de 95% dessas emba-
lagens pléasticas sdo recolhi-
das no pés-consumo e tém
destinacdo correta.

SCANIA LIDERA EMPLACAMENTOS DE PESADOS EURO 5

A Scania mostra sua for¢a nos emplacamentos de veiculos Euro 5 com o registro de 2.475
unidades e a conquista do primeiro lugar na categoria acima de 45 toneladas de CMT (Capaci-
dade Maxima de Tracdo) no primeiro semestre. O volume representa quase 40% do total de

6.402 unidades Euro 5 emplacadas pelo mercado no Registro Nacional de Veiculos Automoto- gem), ASR (anti-desliza-

mento), EBL (distribuicdo
eletronica das forcas de
frenagem) e TPM (moni-
tor de pressédo dos pneus).

res (Renavam). “Sem duvida, garantir a lideranca nos emplacamentos Euro 5 nos primeiros seis
meses do ano demonstra 0 quanto a Scania esta a frente dos concorrentes”, diz Roberto Leon-
cini, diretor-geral da Scania do Brasil. “E mais uma prova de que nossos clientes estao reconhe-
cendo a parceria da marca neste momento de transicao para a nova legislacdo de emissoes.”
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CONGRESSO MUNDIAL DE SEMENTES DESTACA A

BIOTECNOLOGIA

Produzir mais alimentos
dentro de uma mesma area
e preservando o meio ambi-
ente é principal beneficio da
biotecnologia destacado du-
rante o World Seed Con-
gress, realizado no final de
junho, no Rio de Janeiro. No
maior evento de sementes
do mundo, que reuniu as
principais autoridades no as-
sunto, as sementes com tec-
nologia foram ressaltadas

pela sua importancia no de-
senvolvimento das lavouras
e na garantia da seguranca
alimentar mundial. Mais de
900 estrangeiros e 100 bra-
sileiros foram responsaveis
por movimentar cerca de
US$ 3 bilhdes em negdcios
de compras e vendas de se-
mentes no evento. Deste to-
tal, o Brasil representa o vo-
lume de US$ 100 milhdes,
entre negocios de exporta-

IAC NO 29° CONGRESSO NACIONAL
DE MILHO E SORGO

A cultura do milho é a atividade agricola mais frequente
nas propriedades rurais do Brasil. Devido & importancia da
cultura, o Instituto Agronémico (IAC), de Campinas/SP, e
a Associacao Brasileira de Milho e Sorgo (ABMS) promo-
vem 0 29° Congresso Nacional de Milho e Sorgo, em par-
ceria com Instituto Biol6gico, Instituto de Economia Agri-
cola, Coordenadoria de Assisténcia Técnica Integral, Polos

gocios (Apta), Embrapa Milho e Sorgo e Instituto Agrond-
mico do Parana, em Aguas de Lindéia/SP, de 26 a 30 de
agosto. Com o tema “Diversidade e Inovacoes na Cadeia
Produtiva de Milho e Sorgo na Era dos Transgénicos”, o
evento tratara de topicos polémicos como o papel das em-
presas publicas na producdo de sementes de milho e tam-
bém o perfil do profissional que atua no mercado de milho
e sorgo. “Vivemos um momento de extremo crescimento
da producdo de transgénicos no Pais. O uso de sementes
modificadas geneticamente no Brasil iniciou-se na safra 2008
e 2009 e vem crescendo”, explica Aildson Pereira Duarte,
pesquisador do IAC, da Secretaria de Agricultura e Abaste-
cimento do Estado de S&o Paulo.

S |

GRUPO HUBNER E NOMA FORMAM
SOCIEDADE NA RODOLINEA

O Grupo Hubner, que possui sete unidades industriais no
pais, e a Noma, uma das cinco maiores fabricantes de carretas
da América do Sul, acabam de anunciar uma associagdo na em-
presa RodoL inea, que ocupa a sexta posi¢ao no ranking. Segun-
do o acordo, a Noma chegara até 50% de participagdo da Rodo-
Linea nos proximos dois anos. Hoje, o Grupo Hibner, controla-
dor da RodoL.inea, conta com um faturamento bruto anual de
R$ 317 milhGes e a Noma, de R$ 306 milhdes. Com este vincu-
lo, a RodoL.inea reforca ainda mais sua posicao no segmento,
onde atua com diversos produtos. A empresa estd em segundo
lugar no mercado nacional com a linha Canavieira, com partici-
pacdo de 17%, e em terceiro, com a Carrega-tudo (12%).

r 1
| |
| |
| |
| |
| |
| |
| |
| |
| |
| Regionais da Agéncia Paulista de Tecnologia dos Agrone- |
| |
| |
| |
| |
| |
| |
| |
| |
| |
| |
| |

cOes e importagdes. A esti-
mativa oficial é do Internati-
onal Seed Federation (ISF),
entidade internacional que
reuniu as maiores autorida-
des no setor e que organi-
zou 0 evento junto com a
Associagdo Brasileira de Se-
mentes e Mudas (Abrasem).
O congresso abriu espago
para mais de 600 empresas,
nacionais e internacionais,
de 75 paises.

(MoRGAN )
REALIZA AREA
POLO EM RIO
VERDE/GO

A Morgan Sementes
e Biotecnologia, nova
marca comercial da
Dow AgroSciences, re-
alizou no més passado
uma Area Polo na Fazen-
da Cabeceira da Cacho-
eirinha, de Paulo Ka-
mongawa, em Rio Ver-
de/GO. As Areas Polo
sdo eventos técnicos de
visitagdo que tém como
objetivo apresentar no-
vas tecnologias e prati-
cas de manejo aos agri-
cultores. Nesta edicdo, a
principal tecnologia
apresentada foi o lanca-
mento Powercore. Com
multiplos modos de
acdo, a nova tecnologia
alia o controle de algu-
mas das principais pra-
gas do milho, como la-
garta-do-cartucho, bro-
ca-do-colmo, lagarta-
da-espiga, lagarta-elas-
mo e lagarta-rosca, a to-
lerancia a dois tipos de
herbicida, o glifosato e

leufosinato. /

ANOTE Al

Para debater e propor solu-
¢Oes para o setor de maquinas
agricolas, ocorre em 30 de agos-
to, em Porto Alegre, o 4° Sim-
posio SAE Brasil de Maquinas
Agricolas. O evento ira propor-
cionar uma atualizagdo sobre as
perspectivas do mercado, as ino-
vacdes em produtos e 0s avan-
cos tecnoldgicos. Estruturado
em dois segmentos — sendo 0
primeiro voltado para as pers-
pectivas agroecondémicas e a vi-
sdo dos principais fabricantes de
maquinas autopropelidas acer-
ca do mercado, e o0 outro sobre
0s avancos na tecnologia de equi-
pamentos de colheita, perspec-
tivas para tratores e inovagoes
em eletronica embarcada — 0s
painéis contardo com a presen-
ca das principais liderangas da
engenharia mundial dos princi-
pais fabricantes de maquinas e
implementos. Inscricdes em
www.saebrasil.org.br

O Congresso Brasileiro de
Agricultura de Precisdo, de 24
a 26 de setembro, no Hotel JP,
em Ribeirdo Preto/SP, terd na
sua programacao conferéncias
de especialistas internacionais.
Mais informacdes no site
www.shea.org.br

O VII Simp6sio Paranaense
de Pds-colheita de Grédose o VI
do Simpésio Internacional de
Gréos Armazenados ocorrem no
Parque de Exposicoes Ney Bra-
ga, em Londrina/PR, de 15a17
de agosto. www.abrapos.org.br

No Parque de Exposicoes
Assis Brasil, as margens da BR-
116, Esteio/RS sera sede de uma
das maiores e mais importantes
exposicdes-feira, a Expointer. Se-
rdo nove dias, entre 25 de agos-
to a 2 de setembro, em que o
Rio Grande do Sul mostrara ao
mundo as suas principais rique-
zas. A 352 Expointer leva a mar-
ca da inovacdo e da qualidade
como fatores que impulsionam
aeconomia gadcha. Estardo em
exposicdo as modernas tecnolo-
gias e o melhor da genética ani-
mal. www.expointer.rs.gov.br

Mais informagdes sobre 0s
eventos em www.agranja.com
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EscoLHA seu TRATOR

IPMA - INDICE DE PRECOS MAQUINAS AGRICOLAS

Levantamento exclusivo da ferramenta Via Consulti e com a parceriadarevista  IPMA - Indice de Precos de Maquinas Agricolas,com a finalidade de informar e
A Granja para sua publicacao, lista os principais tratores, colheitadeiras e regulamentar os precos médios do mercado brasileiro.Podera haver divergéncias
pulverizadores do mercado. Devido a necessidade do mercado agricola ter ~ de carater regional e/ou comercial que influenciem nos valores. Maiores
um valor médio referencial para maquinas e equipamentos, foi desenvolvidoo  informagoes e outros equipamentos vocé pode acessar em www.agranja.com.

TRATOR

Modelo Poténcia Valor do OKm 2012 2011 2010 2009 2008 2007 2006 2005 2004 2003
4230.4 4x4 HSE 30cv 56.117 46.197 41.067 37.072 34.147 31.672
4230.4 FBO 30cv 58.387 48.066 42.728 38.572 35.528 32.953 30.772 | 28.662 = 26.806 25.020 23.474
4230.4 Cargo 4x4 30cv 50.950 41.943 37.286
5065 Compact 65cv 83.570 68.797 61.157
5065.5 Compact 65cv 89.424 73.616 65.441
5065.4 Compact Super Redutor 65¢cv 91.427 75.265 66.907
5075 Compact 75¢cv 85.444 70.340 62.529
5075.4 Compact Super Redutor 75¢cv 96.615 79.536 70.704
5075.4 4x4 Compact 75¢cv 94.402 77.714 69.084
5075 4x2 75¢cv 87.455 71.995 64.000 57.775 53.216 49.358 46.092 @ 42.932
5075.4 4x4 75¢cv 96.990 79.845 70.978 64.074 59.018 54.740 51.118 | 47.612
5075.4 Inversor 75¢cv 103.959 85.582 76.078
5075.4 Super Redutor 75¢cv 103.414 85.133 75.679
5085 4x2 85¢cv 95.148 78.328 69.630 62.857 57.897 53.700 50.147 = 46.708
5085.4 4x4 85¢cv 103.593 85.281 75.810 68.436 63.036 58.466 54598 | 50.854
5085.4 Inversor 85cv 107.217 88.264 78.462
5085.4 Super Redutor 85¢cv 108.968 89.705 79.744
5085.4 Arrozeiro 85¢cv 112.034 92.229 81.987
BX 6110 105¢cv 129.597 106.688 | 94.840 85.615 78.859 73.143
BX 6150 SH 140cv 156.132 128.532  114.259
BX 6150 CH 140cv 168.626 138.818 | 123.402 111.398 | 102.608 95.170 88.873 | 82.778 | 77.417 72.261 67.795
BX 6180 SH 168cv 177.100 145.794 = 129.603
BX 6180 CH 168cv 185.159 152.428 | 135.501
Modelo Poténcia Valor do OKm 2012 2011 2010 2009 2008 2007 2006 2005 2004 2003
BDY 2540 4X4 STD 25¢cv 35.000 26.194 23.285 21.020
BDY 2840 4X4 STD 28cv 37.000 27.690 24.615 22.221
BDY 5040 4X4 STD 50cv 55.000 41.161 36.590 33.031
BDY 7540 4X4 STD 75¢v 75.000 56.129 49.896 45.042
BDY 9040 4X4 STD 90cv 90.000 67.355 59.875 54.051
Modelo Poténcia Valor do OKm 2012 2011 2010 2009 2008 2007 2006 2005 2004 2003
Farmall 80 pla* 80cv 94.300 77.630 69.010
Farmall 80 cab* 80cv 105.910 87.188 77.506
Farmall 95 pla* 95¢cv 106.580 87.740 77.996
Farmall 95 cab* 95¢cv 118.184 97.292 86.488
Maxxum 110 pla* 110cv 130.880 107.744 | 95.779
Maxxum 110 cab* 110cv 143.301 117.969 = 104.869
Maxxum 125 pla* 125¢v 144.670 119.096 | 105.871
Maxxum 125 cab* 125¢v 157.000 129.247  114.894
Maxxum 135 pla* 135¢cv 153.053 125.997 | 112.006
Maxxum 135 4X4 cab* mec. 135¢v 164.900 135.750  120.675
Maxxum 135 4X4 cab* SPS 135¢cv 171.490 141.175 | 125.498
Maxxum 150 4X4 pla* 150cv 165.200 135.997  120.895
Maxxum 150 cab* mec. 150cv 177.000 145.711 | 129.530
Maxxum 150 cab* SPS 150cv 183.600 151.145 134.360
Maxxum 165 pla* 165¢cv 171.200 140.937 | 125.286
Maxxum 165 cab* mec. 165¢cv 184.100 151.556  134.726
Maxxum 165 cab* SPS 165¢cv 190.752 157.032 | 139.594
Maxxum 180 pla* 180cv 185.000 152.297 135.385
Maxxum 180 cab* mec. 180cv 196.000 161.353 | 143.435
Maxxum 180 cab* SPS 180cv 203.500 167.527 148923
MXM Maxxum 135 4x4 cab 141cv 105.271
MXM Maxxum 150 4x4 cab 149cv 114.491 = 103.354 | 95.199 88.298
MXM Maxxum 165 4x4 cab 170cv 130.628 | 117.921 | 108.617
MXM Maxxum 180 4x4 cab 177cv 136.007 = 122.777 | 113.089
Magnum 220 cab 220cv 193.198 | 174.404 | 160.643 | 148.998 @ 139.139  129.598
Magnum 240 cab 240cv 210.761 = 190.259 @ 175.247 = 162.543 = 151.788 141.379
Magnum 270 cab 270cv 237.106 | 214.042 | 197.153 | 182.861 | 170.761 | 159.052
Magnum 305 cab 305¢cv 267.842
Magnum 235 cab 235¢cv 313.000 257.670 | 229.056
Magnum 260 cab 260cv 356.000 293.069  260.524
Magnum 290 cab 290cv 375.400 309.040 | 274.721
Magnum 315 cab 315¢cv 389.000 320.235  284.674
Magnum 340 cab 340cv 466.000 383.624 | 341.023
Puma 195 cab 195¢cv 218.200 179.628
Puma 210 cab 210cv 230.700 189.919

AGRALE

* creeper opcional

CASE IH

Modelo Poténcia Valor do OKm 2012 2011 2010 2009 2008 2007 2006 2005 2004 2003
Mistral DT 40 4x4 plat. 35¢cv 54.052 44.497 39.556 35.708 32.891 30.506 28.488 | 26.534
Mistral DT 45 4x4 plat. 44cv 56.967 46.897 41.689 37.634 34.664 32.151 30.024 = 27.965
Mistral DT 50 4x4 plat. 47cv 58.910 48.496 43.111 38.917 35.847 33.248 31.048 | 28.919
Mistral DT 50 4x4 cab. 47cv 72.158 59.402 52.806 47.669 43.908 40.725 38.030 = 35.422
Mistral DT 55 4x4 cab. 54cv 75.072 61.801 54.938 49.594 45.681 42.370 39.566 | 36.853
Mistral DT 55 4x4 plat. 54cv 61.823 50.894 45.243 40.842 37.619 34.892 32,583  30.349
Technofarm DT 60 4x4 58cv 63.855 52.567 46.730 42.184 38.856 36.039 33.654 | 31.346
Technofarm R60 4x2 58cv 62.800 51.699 45.958 41.487 38.214 35.443 33.098  30.829
B Rex 75 4x4 cab. 68cv 98.212 80.851 71.873 64.881 59.762 55.430 51.762 | 48.212
[all Rex 75 4x4 plat. 68cv 83.463 68.709 61.079 55.138 50.787 47.105 43.989 | 40.972
<Z( Technofarm DT 75 4x4 68cv 73.659 60.638 53.904 48.661 44.821 41.572 38.821 | 36.159
bl Technofarm DT 85 4x4 plat. 85¢cv 81.254 66.891 59.462 53.678 49.443 45.859 42.824 = 39.888
LS 90 4x4 cab. 88cv 95.386 78.524 69.804 63.014
Globalfarm 100 4x4 97cv 88.320 72.707 64.633 58.346 53.742 49.846 46.548
LandPower 140 4x4 cab. 140cv 148.379 122.149 | 108.585 98.022 90.288 83.743 83.743 | 78.202
LandPower 140 4x4 plat. 140cv 134.512 110.734 | 98.437 88.861 81.850 75.916 70.893 | 66.032
LandPower 165 4x4 cab. 165cv 152.088 125.203 | 111.299 100.473 92.545 85.836 80.157 | 74.660
LandPower 165 4x4 plat. 165cv 138.398 113.933  101.281 91.429 84.215 78.110 72941 | 67.939
LandPower DT 180 cab. 180cv 161.891 133.273 | 118.473 106.949 98.510 91.369 85.323
LandPower DT 180 plat. 180cv 148.555 122.295 | 108.714 98.139 90.395 83.842 78.295
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Poténcia 2004

MF 250 4x2

MF 250 4x4 50cv 32137 | 29.997 28.143
MF 250 XE 4x2 Advanced 50cv 55.000 41161 | 36.590 33.031 | 30425 | 28.219 26.352 | 24.545
MF 250 XE 4x4 Advanced 50cv 59.400 44.454 39,518 35.674 = 32.859 | 30.477 = 28.460  26.509
MF 255 4x2 Advanced 55cv 61.100 45734 | 40.656 36.701 | 33.805 | 31.354 = 29.280 | 27.272
MF 255 4x4 Advanced 55¢cv. 63.800 47.747 | 42.445 38.316 = 35293 | 32734 30568 = 28.472
MF 265 4x2 65cv 35.810 | 33.425 31.359
MF 265 4x4 65¢cv. 41779 | 38.996 36.586
MF 265 4x2 Advanced 65cv 54.486 49.186 | 45.305 | 42.021 | 39.241 | 36.550
MF 265 4x4 Advanced 65cv 92.950 69.563  61.838 55.823 = 51.418 | 47.691 = 44535 41481
MF 272 4x2 73cv 40.218 | 37.539 35.219
MF 272 4x4 73cv 43569 | 40.667 38.154
MF 275 4x2 75¢cv 34.433 | 32.139 30.153
MF 275 4x4 75¢cv 37.876 | 35.353 33.168
MF 275 Advanced 4x2 75¢cv 86.900 65.035 | 57.813 52.189 | 48.071 | 44586 @ 41.636 | 38.781
MF 275 Advanced 4x4 75¢cv 93.500 69.974  62.204 56.153 | 51.722 | 47.973 = 44.798  41.726
MF 5275 4x2 75¢cv 88.900 66.589 | 59.194 53.436 | 49.220 | 45.652 | 42.631 | 39.708 | 37.136 | 34.662
MF 5275 4x4 75¢cv 62.204 56.153 | 51.722 | 47.973 = 44798 = 41726 | 39.024 @ 36.425
MF 283 4x2 83cv 38.106 | 35.568 33.369
MF 283 Advanced 4x2 83cv 97.900 73.267  65.131 58.795 = 54.156 | 50.230 = 46.907  43.690
MF 283 Advanced 4x4 83cv 101.200 75.737 | 67.326 60.777 | 55.982 51.923 | 48488 | 45.163
MF 5285 4x2 85cv 91.300 68.328  60.740 54.832 | 50.505 | 46.844  43.744  40.745 | 38.106 @ 35.568
Pl \VIF 5285 4x4 85¢cv 105.600 79.030 | 70.254 63.420 | 58.416 | 54.181 = 50.596 | 47.126 | 44.074 | 41.138
o MF 290 4x2 85cv 42.238 39.424 36.988
=0 \VIF 290 4x4 85¢cv 44,992 | 41.995 39.400
Bl MF 290 Advanced 4x2 85cv. 105.500 79.000  70.227 63.396 = 58.393 = 54.160 = 50.577 @ 47.108
Tl MF 290 Advanced 4x4 85¢cv 107.800 80.676 | 71.717 64.741 | 59.633 | 55.310 @ 51.650 | 48.108
N MF 5290 Export 4x2 88cv 107.250 80.265 ~ 71.351 64.411 50.328 | 55.028  51.387 = 47.863 | 44.763 | 41.781
7l MF 5290 Export 4x4 88cv 112.200 83.968 | 74.644 67.383 | 62.066 | 57.567 | 53.758 | 50.071 | 46.828 | 43.709
20 MIF 292 4x2 102cv 50.660 = 47.286 = 44.364
=l VIF 292 4x4 102cv 55.726 | 52.014 48.800
MF 291 Advanced 4x4 105¢cv 114.400 85.616 76.108
MF 292 Advanced 4x2 105cv 76.840 69.365 | 63.892 | 59.260 = 55.339 | 51.544
MF 292 Advanced 4x4 105¢cv 128.500 96.183  85.502 77.185 = 71.094 & 65941 61578  57.355
MF 5310 4x4 105cv 123.200 92.201 | 81.963 73.990 | 68.152 63.211 59.029 | 54.981 | 51.420 | 47.995
MF 297 4x4 110cv 50.502 | 47.138 44.225
MF 297 Advanced 4x4 120cv 138.000 103.323 | 91.849 82.914 | 76.372 | 70.835 @ 66.148 | 61.612
MF 298 4x4 120cv 143.000 107.020
MF 5320 4x4 120cv 138.600 103.727 | 92.208 83.238 | 76.671 71.113 66.407 | 61.853 | 57.847 | 53.994

MF 610 4x4 110cv 40.606
MF 620 4x4 120cv 48.245
MF 630 4x4 130cv 51.461
MF 299 4x4 130cv 60.602 56.565 53.070
MF 299 Advanced 4x4 130cv 154.000 115.252 | 102.453 92.487 85.189 79.014 73.786 | 68.726
MF 650 HD 4x4 138cv 161.000 120.491 | 107.110 96.691 89.062 82.605 77.140 71.850 67.196 62.721 58.844
MF 660 HD 4x4 150cv 176.000 131.716 = 117.089 @ 105.700 97.359 90.302 84.327 | 78544 | 73.457 68.564
MF 680 HD 4x4 173cv 209.000 156.413 | 139.044 125.518 115.614 107.233 100.138 | 93.271 87.230 81.420
MF 6350 HD 4x4 190cv 220.000 164.645 146.362 @ 132.125 @ 121.699 112.877 105.408 98.180 | 91.821 85.705
MF 6360 HD 4x4 220cv 253.000 189.342 | 168.316 151.943 139.954 129.809 121.219| 112.907 | 105.594 98.561
MF 7140 4X4 Cabinado 140cv 231.000 172.878  153.680
MF 7150 4X4 Cabinado 150cv 270.200 202.514 | 180.025
MF 7170 4X4 Cabinado 170cv 278.300 208.277 = 185.148
MF 7180 4X4 Cabinado 180cv 282.700 211.569 | 188.075
Poténcia
106¢cv

102.600 75.765 67.349 60.372 55.145 50.760 47.087 | 43.514 | 40.349 37.307 34.664

122cv 111.150 82.078 72.962 65.403 59.740 54.990 51.011 = 47.140 43.711 40.416 37.553
TT 3840 Std 55cv 62.700 46.301 41.158 36.894 33.699
TT 3840 F 55¢cv 64.600 47.704 42.405 38.012 34.721
TT 3880 F 75¢cv 71.250 52.614 46.770
TT 4030 Std 75¢cv 75.000 55.384 49.232
TL 60 4x2 E 62cv 72.100 53.242 47.328 42.425 38.752
TL 60 4x4 E 62cv 77.250 57.045 50.709 45.455
TL 65 4x2 E 6lcv 33.197 30.795 | 28.458 26.388
TL 65 4x4 E 6lcv 39.836 36.954 | 34.149 31.665
TL 70 4x2 7lcv 26.075 24.228
TL 70 4x4 Tlcv 31.290 29.074
TL754x2 E 75cv 77.250 57.023 50.689 45.438 41.504 38.203 35.439 | 32.750 30.368
TL754x4 E 75¢cv 83.160 61.409 54.588 48.933 44.696 41.142 38.166 = 35.269 32.704
TL 80 4x2 8lcv 27.980 25.998
TL 80 4x4 8lcv 36.314 33.576 31.198
TL 85 4x2 E 90cv 79.740 58.664 52.148 46.745 42.698 39.303 36.459 | 33.692 31.242
% TL854x4 E 90cv 88.100 65.065 57.838 51.845 47.357 43.591 40.437 | 37.368 34.650
gl TL 90 4x2 90cv 32.725 30.407
6 TL 90 4x4 90cv 39.271 36.489
el TL 95 4x2 E 98cv 50.015 45.685 42.052 39.010 | 36.049 33.427
B TL 95 4x4 E 98cv 99.500 73.476 65.314 58.548 53.478 49.226 45.665 | 42.199 39.130
% TL 100 4x2 101cv 35.998 33.448
TL 100 4x4 101cv 40.398 37.536
TS 90 4x4 Canavieiro 9lcv 50.869 46.464 42.770 39.675 | 36.664 33.997 31.435
TS 100 4x4 105cv 53.613 49.350 45.779 | 42.305 39.228 36.271
TS 110 4x4 109cv 60.931 55.655 51.230 47.523 | 43.916 40.722 37.652
TS 120 4x4 120cv 67.080 61.272 56.400 52319 = 48.348 44.832 41.452
TS 6000 Canavieiro 9lcv 103.950 76.762 68.236
TS 6020 4x4 11lcv 116.400 85.955 76.408
TS 6040 4X4 132cv 131.300 96.972 86.201
TM 110 4x4 110cv 35.306
TM 120 4x4 120cv 38.516
TM 130 4x4 130cv 41.726
TM 135 4x4 137cv 76.583 69.952 64.390 59.731 | 55.198 51.183 47.325 43.973
TM 135 4x4 E 137cv 73.519 67.154 61.814 57.342 | 52.990 49.136 45.432
TM 140 4x4 140cv 49.429
TM 150 4x4 149cv 83.291 76.079 70.030 64.963 = 60.033 55.666 51.470 47.824
TM 150 4x4 E 149cv 79.959 73.036 67.229 62.365 | 57.631 53.440 49.411
TM 165 4x4 165cv 92.234 84.249 77.550 71939 | 66.479 61.644 56.997 52.960
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EscoLHA seu TRATOR

TM 7010 4x4 SPS

TM 7010 4x4 Plat

TM 7010 4x4 Exitus
TM 7020 4x4 SPS

TM 7020 4x4 Plat

TM 7020 4x4 Exitus
TM 7030 4x4 SPS

TM 7030 4x4 Plat

TM 7030 4x4 Exitus
TM 7040 4x4 SPS

TM 7040 4x4 Plat

TM 7040 4x4 Exitus
T7 040 4x4 Importado
T7 060 4x4 Importado
T8 270 4X4 Importado
T8 295 4X4 Importado
T8 325 4X4 Importado
T8 355 4X4 Importado
T8 385 4X4 Importado
T9 560 4X4 Importado

NEW HOLLAND

5403 4x2

5403 4x4

5603 4x2

5603 4x4

5605 4x2

5605 4x4

5705 4x2

5705 4x4

6405 4x4 Syncroplus

6405 4x4 Syncroplus/Cabinado
6405 4x4 Powrquad

6405 4X4 Powrquad/Cabinado
6415 4x4 Syncroplus

6415 4x4 Syncroplus/Cabinado
6415 4x4 Powrquad

6605 4x4 Syncroplus

6605 4x4 Syncroplus/Cabinado
6605 4x4 Powrquad

6605 4x4 Powrquad/Cabinado
6615 4x4 Syncroplus

6615 4x4 Syncroplus/Cabinado
6615 4x4 Powrquad

6615 4x4 Powrquad/Cabinado
7505 4x4 Powrquad

7505 4x4 Powrquad/Cabinado
7515 4x4 Powrquad

7515 4x4 Powrquad/Cabinado
7715 4x4

7810 4x4 Importado

7815 4x4 Importado

7815 4x4

8410 4x4 Importado

8420 4x4 Importado

8430 4x4 Importado

5425N 4x4 Estreito

5055E 4x4

5065E 4x4

5075E 4x4

5078E 4x4

5085E 4x4

5090E 4x4

6110E 4x4

6125E 4x4

6110D 4x4 cab

6125D 4x4 cab

6110E 4x4 Syncroplus plat
6110E 4x4 Powrquad plat
6125E 4X4 Syncroplus plat
6125E 4X4 Powrquad plat
6110J 4x4 Syncroplus cab
6110J 4x4 Powrquad cab
6125J 4x4 Syncroplus cab
6125J 4x4 Powrquad cab
6130J 4x4 Powrquad cab
6145J 4x4 Powrquad cab
6165J 4x4 Powrquad cab
6180J 4x4 Powrquad cab
7195J 4x4 Powerquad Plus
7210J 4x4 Powrquad cab

JOHN DEERE

Poténcia
177cv
141cv
141cv
141cv
149cv
149cv
149cv
168cv
168cv
168cv
180cv
180cv
180cv
200cv
223cv
265¢cv
286¢v
313cv
342cv
369cv
507cv

Poténcia
57cv
S57cv
65¢cv
65¢cv
75cv
75¢cv
75cv
75¢cv
75¢cv
75¢cv
85¢cv
85¢cv
106¢cv
106¢cv
106¢cv
106¢cv
106¢cv
106¢cv
106¢cv
121cv
121cv
121cv
121cv
121cv
121cv
121cv
121cv
140cv
140cv
140cv
140cv
182cv
200cv
200cv
202cv
270cv
280cv
310cv
78cv
55¢cv
65¢cv
75¢cv
78cv
85¢cv
90cv
110cv
125cv
107cv
125cv
110cv
110cv
125¢cv
125cv
110cv
110cv
125¢cv
125cv
130cv
145cv
165¢cv
180cv
195 cv
210cv

187.900
140.300
159.300
206.100
159.900
178.800
225.700
180.800
199.400
240.000
197.300
215.700
243.000
270.000
289.200
305.000
342.700
356.000
415.000
645.000

Valor do OKm

85.800
64.057
77.385
87.890
90.794
101.283
104.500
132.440
144.870
118.250
136.840
126.500
147.400
155.650
170.500
150.150
161.150
172.333
183.333
190.667
209.000
203.500
239.250
260.700
283.800

138.819
103.610
117.669
152.229
118.144
132.041
166.468
133.576
147.302
177.673
145.719
159.311
179.443
200.079
213.628
225.768
253.074
263.275
306.586
476.543

64.212
47.939
57.914
65.776
67.950
75.799
78.207
99.117
108.419
88.497
102.409
94.671
110.312
116.487
127.600
112.371
120.603
128.972
137.205
142.693
156.413
152.297
179.052
195.105
212.393

123.400
92.102
104.599
135.321
105.022
117.375
147.978
118.740
130.941
157.939
129.534
141.616
159.512
177.856
189.900
200.692
224.964
234.033
272.533
423.612

2011

57.081
42.616
51.483
58.472
60.404

88.110
96.379
78.669
91.037
84.158
98.062
103.551
113.430
99.892
107.210
114.650
121.968
126.847
139.044
135.385
159.168
173.439
188.807

98.942

2010
34.271
37.529
36.239
42.890
50.898
61.078

77.365
90.938
86.187

89.580
103.153
97.045
110.618

108.582

122.155

219.879
228.023
215.129

52.784

79.539
87.004

125.518
122.215

2009
90.376

2009
31.567
34.568
33.380
39.506
46.882
56.258

51.257
55.008

71.260
83.762
79.387

82.512
95.014
89.388
101.890

100.015
112.516
137.520

143.771
153.147
202.530
210.031
198.154

2008
83.190

2008
29.279
32.062
30.960
36.642
43.483
52.180

47.542
51.020

66.095
77.690
73.632

76.531
88.126
82.908
94.504

92.764
104.360
127.551

133.349
142.045
187.848
194.805
183.789

2007
77.171

2007
27.341
29.940
28.912
34.217
40.606
48.727

37.845
40.985
44.396
47.645

61.721
72.550
68.760

71.467
82.295
77.422
88.251

86.626
97.455
119100

124.525
132.647
175.418
181.915
171.629

2006
71.314

2006
25.467
27.887
26.929
31.871
37.822
45.386

35.250
38.175
41.352
44.377

57.489
67.575
64.045

66.566
76.652
72113
82.199

80.686
90.772
110.943

115.986
123.551
163.389
169.441

2005
66.127

2005
23.817
26.081
25.185
29.807
35.372
42.446

32.967
35.702
38.673
41.503
54.237
58.953
56.595
61.311

65.627
71.334
68.480
74.187

79.233
85.836

102.714

152.807
158.467

2004
61.142

2004
22.231
24.344
23.507
27.821
33.016
39.619
26.941
32.047
30.771
33.324
36.097
38.739
50.624
55.027
52.826
57.228

61.256
66.582
63.919
69.245

73.956
80.119

95.873

142.629

56.811

2003
20.857
22.839
22.055
26.102
30.976
37.171
25.276
30.067
28.869
31.265
33.867
36.345
47.496
51.626
49.561
53.691

57.470
62.467
59.969
64.966

69.385
75.167

89.948
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Modelo

585 4x4

BF 65 4x2
BF 65 4x4
BF 75 4x2
BF 75 4x4
BH 145

BH 165

BH 180

BH 185 i
BH 205 i
BM 100 4x4
BM 110
BM 125 i
A 550 4x2
A 550 4x4
A 650 4x2
A 650 4x4
A 750 4x2
A 750 4x4
A 850 4x2
A 850 4x4
A 950 4x2
A 950 4x4
BT 150
BT 170
BT 190
BT 210
1780 4x4
BL 77 4x2
BL 77 4x4
BL 88 4x2
BL 88 4x4
BM 120
Modelo
1030 H Standard 4x2 plat.

1030 H Standard 4x4 plat.

1050 DT Popular 4x2 plat.

1050 DT Completo 4x4 plat.

1055 DT 4x4 plat

1145-4 Completo 4x4 plat

1155-4 Cabinado 4x4 cab.

1155-4 Completo 4x4 plat.

1175-4 Versdo Compacta 4x4 plat.
1175 Agricola 4x4 plat.

Axial Flow - 2366 25 pés

Axial Flow - 2388 25 pés

Axial Flow - 2388 - Special 30 pés
Axial Flow - 2388 - Extreme 30 pés
Axial Flow - 2399 30 pés

Axial Flow - 2688 30 pés

Axial Flow - 2688 - Special 30 pés
Axial Flow - 2799 30pés

Axial Flow - 8120 35 pés

Modelo
1165

1175 Arroz 19 pés

1175 Basica 16 pés

1175 Basica Cabinada 16 pés
1175 Hidro 19 pés

1175 Hydro Cabinada 19 pés
1185 Hidro Cabinada 19 pés

1185 Hidro Cabinada 23 pés

1450 Arroz Cab Hydro Esteira 18 pés
1450 Hydro Cabinada 18 pés
1450 Tragéo Plataforma 20 pés
1550 Hydro Cabinada 20 pés
1550 Hydro Cabinada 22 pés
9650 CTS Arroz Importada 30 pés
9650 STS 25 pés

9650 STS 30 pés

9660 CTS Arroz Importada 30 pés
9670 STS Arroz Importada 30 pés
9750 STS 30 pés

JOHN DEERE

MF 5650 Advanced
MF 6855 Hydro
MF 32 Advanced
MF 34

MF 34 Advanced
MF 38

MF 9690 ATR

MASSEY FERGUSON

MF 9790 ATR2

Separacao
Axial
Axial
Axial
Axial
Axial
Axial
Axial
Axial
Axial

Separacao
4-Saca-palhas
5-Saca-palhas
5-Saca-palhas
5-Saca-palhas
5-Saca-palhas
5-Saca-palhas
6-Saca-palhas
6-Saca-palhas
5-Saca-palhas
5-Saca-palhas
5-Saca-palhas
6-Saca-palhas
6-Saca-palhas

Axial
Axial
Axial
Axial
Axial
Axial
Separacao
5-Saca-palhas
5-Saca-palhas
6-Saca-palhas
5-Saca-palhas
5-Saca-palhas
5-Saca-palhas
6-Saca-palhas
Axial
Axial

Poténcia Valor do OKm
47cv 57.113
65cv 62.760
65cv 65.010
75cv 66.980
75cv 70.900
145cv 146.700
165¢cv 153.300
180cv 187.000
185¢cv 202.860
210cv 235.400
100cv 109.500
110cv 117.400
125cv 123.700
50cv 57.110
50cv 63.029
66¢cv 62.620
66cv 77.400
78cv 75.390
78cv 81.400
85¢cv 78.800
85¢cv 83.750
95¢cv 82.725
95cv 89.630
150cv 212.910
170cv 221.400
190cv 239.335
215cv 258.000
160cv
77cv
T7cv
88cv
88cv
120cv

Poténcia Valor do OKm
26¢cv 50.266
26¢cv 55.817
50cv 52.300
50cv 66.925
55cv 72.910
39cv 65.921
55cv 78.503
55¢cv 83.387
75cv 83.071
75¢cv 92.200

Valor do OKm

680.000
608.000
744.800
940.000

Valor do OKm

306.000
271.000
299.000
310.000
330.000

374.000
382.000
440.000
445.000

620.000
640.000

545.000
683.100
Valor do OKm

285.000
361.000
437.000
494.000

690.000
720.000

2012 2011
42.743 | 37.996
46.973 | 41.756
48653 | 43.250
50.127 = 44.561
53113 | 47.214
109.837 | 97.640
114.776 = 102.030
140.024 = 124.475
151.819 | 134.959
176.182 | 156.617
82.009 | 72.902
87.870  78.112
92.624 | 82.339
42743 37.996
47170 | 41.932
46.864  41.660
57.952 | 51517
56.425 | 50.159
60.983 | 54.210
58973 = 52.424
62.659 | 55.701
61.922 | 55.045
67.082 | 59.632
159.378 | 141.679
165.726  147.322
179.116 = 159.225
193.086  171.644
2012 2011
36.490 = 32.438
40520 = 36.020
37.184  33.054
47599 | 42.314
51.837 | 46.080
46.853 | 41.650
55811 | 49.613
59.224 | 52.647
59.010 = 52.457
65.409 | 58.146

2012

545.609
483.642
592.462
748.134

2012

236.655
209.172
231.311
239.708
254.976

288.566
294.673
339.714
343.531

536.578
551.346

419.871
585.275

219.767

214.004

301.505
340.832
532.068
555.201

2011

443.958
393.536
482.082
608.751

2011
186.352

192.564
170.202
188.216
195.049
207.472

234.804
239.774
276.423
279.529

436.610
448.626

341.646
476.234

178.823

174.968

245.333
277.333
432.940
451.764

2010

37.695

39.043

40.226

42.622

88.142

92.106

112.366
121.831
141.382
65.811

70.514

74.329

2010
29.282
32.516
29.839
38.198
41.598
37.598
44.787
47.526
47.355
52.489

2010

388.229
423.227
435.710
403.311
357.506
437.945

2010
169.291

174.934
154.619
170.984
177.191
188.477

208.792
213.306
217.821
251.115
253.936

396.636
407.552

432.632

162.451

222.871
251.941

2009

34.720
35.962
37.052
39.259
81.187
84.838
103.500
112.218
130.226
60.618
64.950
68.464

43.590
46.315

2009
26.972
29.950
27.485
35.184
38.316
34.632
41.253
43.776
43.618
48.348

2009

364.813
357.517
389.746
401.242

2009
155.898

161.095
142.387
157.457
163.174
173.567

192.275
196.432
200.589
231.249
233.848

365.259
375.311

398.407

149.600

205.240
232.010

2008

32.203
33.355
34.366
36.413
75.302
78.688
95.997
104.083
120.786
56.224
60.241
63.501

40.430
42.957
42.452
45.990

2008
25.017
2011
25.492
32.633
35.538
32.121
38.263
40.602
40.456
44.843

331.482
324.853
354.138
364.583

2008
141.655

146.377
129.378
143.072
148.266
157.709

174.708
178.485
182.263
210.122
212.483

331.887
341.022

362.007

122.338

126.227
186.489
210.813

2007

30.073
31.148
32.092
34.003
70.319
73.481
89.645
97.196
112.794
52.503
56.255
59.299

37.755
40.115
39.643
42.947

2007
23.361
25.941
23.805
30.474
33.187
29.996
35.731
37.916
37.779
41.876

301.628
295.595
322.242
331.747

2007
128.897

133.194
117.726
130.186
134.912
143.505

158.973
162.410
165.847
191.197
193.345

301.996
310.308
227.718

329.403

111.320

115.568
169.693
191.826

2006

28.010
29.012
29.891
31.672
65.497
68.442
83.498
90.531
105.059
48.903
52.398
55.233

82.311
35.166
37.364
36.925
40.002

2006
21.759
24.162

28.384
30.911
27.939
33.281
35.316
35.189
39.004

277.341
271.794
296.296
305.035

2006
118.518

122.469
108.247
119.703
124.049
131.950

146.173
149.333
152.494
175.802
177.777

277.680
285.322
209.382

302.880

102.357

106.570
156.029
176.381

2005

26.196
27.133
27.955
29.620
61.255
64.010
78.090
84.668
98.255
45.736
49.004
51.656

76.980
32.889
34.944
34.533
37.411
53.782
2005

206.061
254.600
249.508
272.001

2005
108.800

112.427
99.371
109.888
113.878
121.131

134.187
137.088
139.990
161.387
163.200
188.587

192.214

93.964

98.286
143.235
161.918

2004

24.451
25.326
26.093
27.647
57.175
59.746
72.889
79.028
91.710
42.689
45.740
48.215

71.853

32.233

34.919

50.299
2004

188.161
232.484
227.834
248.373

2004
99.349

102.661
90.739
100.343
103.985
110.609
115.907
119.219
122.531

172.205

85.801
165.247
90.088

130.793
147.853

2003

22.940
23.761
24.481
25.939

30.241

32.761

46.949
2003

COLHEITADEIRA

2003
91.622

94.676
83.682
92.538
95.898
102.006
106.893
109.947

158.812

79.128
152.395
83.471

120.621
136.354
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EscoLHA suA COLHEITADEIRA

Modelo Separacao Valor do OKm 2012 2011 2010 2009 2008 2007 2006 2005 2004 2003

TC - 55 15 pés 4-Saca-palhas 114.087 | 103.812 = 95.453 87.626 80.014 73.791
TC - 57 17 pés 5-Saca-palhas 133.070 | 121.085 | 111.335 |102.206 93.328 86.069
TC - 57 19 pés 5-Saca-palhas 158.587 | 144.304 | 132.685 121.805 | 111.224 102.574
TC - 5070 17 pés 5-Saca-palhas 323.000 249.070 |202.666 | 184.111 | 169.546 | 154.056
TC - 5070 20 pés 5-Saca-palhas 342.000 263.721 214.588 194.941 179.519  163.118
TC - 59 19 pés 6-Saca-palhas 156.673 | 144.058 |132.245 |120.758 111.366
TC - 59 23 pés 6-Saca-palhas 164.919 | 151.640 |139.206  127.113 117.227
TC - 5090 19 pés 6-Saca-palhas 399.500 308.407 |250.948 | 227.973 | 209.938 | 190.757
TC - 5090 20 pés 6-Saca-palhas 418.000 322.325 | 262.274 238.261 219.413 | 199.366
TC - 5090 25 pés 6-Saca-palhas 427.500 329.651 |268.235|243.676 | 224.399 | 203.897
CS - 640 30 pés 6-Saca-palhas 170.595 | 156.607  143.002
CS - 660 30 pés 6-Saca-palhas 475.000 366.279 |298.039 | 270.751 | 249.333 | 226.553 | 206.148 | 189.549 |174.007 | 158.892

NEW HOLLAND

CR - 9060 30 pés Duplo rotor 617.500 476.162 | 387.450
CR - 9060 35 pés Duplo rotor 680.000 524.357 | 426.666
Modelo Separacéo Valor do OKm 2012 2011 | 2010 2009 2008 2007 2006 2005 2004 2003
BC - 4500 5-Saca-palhas 304.000 234.418 [190.745 | 173.281 | 159.573
BC - 4500R 5-Saca-palhas 359.000 276.907 | 225.317
BC - 6500 Axial 470.300 362.689 | 295.118 | 268.098 | 246.889
BC - 7500 Axial 617.000 476.162 |387.450 | 351.977 | 324.132
PULVERIZADOR AUTO PROPELIDO
Capacidade| Valor do OKm 2012 2011 2010 2009 2008 2007 2006 2005 2004 2003
CASE SPX 3185 3000 132.885 | 121.507 | 111.878

CASE PATRIOT 3500 STD - 27 MT 3500 447.000 392.163  334.790 300.484 @ 275.953 = 250.976  228.563 209.758
CASE PATRIOT 3500 FULL - 27 MT 3500 495.000 434.274 | 370.741 332.751 | 305.585 | 277.926 | 253.106 | 232.282
CASE PATRIOT 3500 STD - 30 MT 3500 456.000 400.059  341.531 @ 306.534
CASE PATRIOT 3500 FULL - 30 MT 3500 522.000 457.962 | 390.963 350.901
Modelos Capacidade ' Valor do OKm 2012 2011 2010 2009 2008 2007 2006 2005 2004 2003
JACTO UNIPORT 2000 Plus 2000 350.000 307.135 | 262.201 | 235.334 | 216.121 | 196.559 | 179.006
JACTO UNIPORT 2500 24 MT Star 2500 424.221 372.178 | 317.730 ~ 285.172  261.890 @ 238.186 @ 216.915
JACTO UNIPORT 3000 24 MT Plus 3000 426.378 | 364.000 | 326.701 | 300.029 | 272.873 | 248.505
JACTO UNIPORT 3000 24 MT Vortex 3000 684.000 540.079 | 461.067  413.821  380.037 @ 345.639 @ 314.772
JACTO UNIPORT 3000 28 MT Plus 3000 513.233 | 438.148 | 393.251 | 361.146 | 328.458 | 299.126
JACTO UNIPORT 3030 32 MT 3000 565.000 446.118
Capacidade Valor do OKm
JOHN DEERE 4630 2270 399.000 355.315 | 303.334
JOHN DEERE 4730 3000 590.000 517.620 | 441.893  396.612  364.233 = 331.265
JOHN DEERE 4720 3000

301.682 | 276.862 |254.791 | 233.975 216.360

Modelos Capacidade | Valor do OKm 2012 2011 2010 2009 2008 2007|2006 2005 2004 2003
MF 9030 m 520.000 456.207 | 389.465 | 349.557 | 321.019 | 291.963

Modelos Capacidade ' Valor do OKm 2012 2011 2010 2009 2008 2007 2006 2005 2004 2003
METALFOR MULTIPLE 4x2 2500AB 2500 385.000 303.992 | 259.519 232,926 | 213.910 | 194.548 | 177.175 | 162.598 |149.636 | 137.411 127.066

METALFOR MULTIPLE 4x2 3000AB 3000 391.000 308.730  263.563 = 236.556 | 217.243  197.580 @ 179.936 @ 165.132 ' 151.968 | 139.552 129.046
METALFOR MULTIPLE 4x4 H 2500AB 2500 405.000 319.784 | 273.000 245.026 | 225.022 | 204.655 | 186.378
METALFOR MULTIPLE 4x4 H 3000AB 3000 465.000 367.159  313.445  281.326 @ 258.358 @ 234.974 @ 213.990

METALFOR FUTURA 2200 AB 2200 280.000 221.085 188.741 169.401
Modelos Capacidade ' Valor do OKm 2012 2011 2010 2009 2008 2007 2005 2004
MONTANA BOXER 2021M 2000 236.470 207.399 | 177.057 158.914 | 145.940

MONTANA BOXER 2021H 2000 274.305 240.386 = 205.218 184.189 | 169.152

PULVERIZADOR AUTO PROPELIDO

MONTANA MA 2025M 2000 136.810 | 125.633
MONTANA MA 2027H 3000 344.760 302.465 258.215  231.756 = 212.835 193571 176.285 161.781 148.884 | 136.721
MONTANA MA 2627M 2600 318.240 279.199 = 238.353 213.929 | 196.464 | 178.681 | 162.724 | 149.336 | 137.432 | 126.204
MONTANA MA 3027H 3000 387.810 340.234  290.459  260.695  239.412 | 217.742  198.297 181983 167.475  153.793 142.214

Modelos Capacidade | Valor do OKm 2012 2011 2010 2009 2008 2007 2006 2005 2004 2003
SP 3500 ﬁﬁ- 477.000 418482 | 357259 . . . | _
Modelos Capacidade | Valor do OKm 2012 2011 2010 2009 2008 2007 2006 2005 2004 2003

PLA M2500 S 2500 350.000 276.356 | 235.926 211.751 | 194.463 | 176.862 | 161.068 | 147.816
PLAM3000 S 3000 380.000 300.044  256.148 = 229.901 @ 211.132 | 192.022 @ 174.874 160.486
PLA H3000 | 3000 460.000 363.211 | 310.074 | 278.301 | 255.580 | 232.447 | 211.689 | 194.272
PLA H3500 F 3500 490.000 386.899 = 330.297 = 296.451 |« 272.249 | 247.607 @ 225.495 206.942
PLA H3000 | BD 3000 500.000 394.795 = 337.037 | 302.501 | 277.805 | 252.660 | 230.097 | 211.166
Modelos Capacidade | Valor do OKm 2012 2011 2010 2009 2008 2007 2006 2005 2004 2003
GLADIADOR 2300 MECANICO 4 X 2 2300 396.837 298.289 | 254.650 | 228.556
GLADIADOR 2300 HIDRO 4 X 4 2300 514.955 450.943 | 384.971  345.523 | 317.315
GLADIADOR 2700 HIDRO 4 X 4 2700 547.775 479.895 | 409.688 | 367.707
GLADIADOR 3000 3000 593.713 520.252 @ 444.140  398.629 | 366.085
IMPERADOR 3100 3100 619.962 543.062 | 463.613 | 416.107
Modelos Capacidade | Valor do OKm 2012 2011 2010 2009 2008 2007 2006 2005 2004 2003
BS3020H Cana 24 MT 3000 495.000 425.589 | 363.326 | 326.096

Todos os meses dois leildes on-line oferecendo mais de 50 equipamentos seminovos entre Tratores,
Colheitadeiras, Pulverizadores, Plantadeiras e muito mais!!!
GRUPO VIA MAQUINAS

ESCRITORIO COMERCIAL Para informacdes sobre leilGes, ofertas e condicdes de vendas acesse o site www.usadao-
Av. Marechal Deodoro, 630 | conj. 508 maquinas.com.br ou através do nosso SAC - Servico de Atendimento ao Consumidor, telefones
Centro | Curitiba | PR | CEP 80010-912 (41) 3324-2877 | (41) 3322-8554,

Tel 41 3324-2877 | 41 3322-8554 comercial@usadaomaquinas.com.br.

Fax 41 3232-7351

www.usadaomaquinas.com.br Atencdo! Recebemos equipamentos de Banco,

www.viaconsulti.com.br Seguradoras e Concessionarios, aguardamos o seu contato!
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ira
portadora (Dalla)

olucoes Inteligentes para
Agricultura de Precisao!

Medidor de Medidor de Umidade
Umidade Grain Tester Portatil Farmex Secador de Amostras
Homogeneizador Selecionador
de Grdos Quarteador de Cereais de Impurezas
Medidor
de Umidade Calador
Balanca Mecanica de Precisao  Automatico MDA 1200 Pneumatico

Mediza Equipamentos Agroindustriais Ltda - Rua 7 de Setembro, 641 - 98280-000 Panambi - RS
- Fone Com.: (55) 3375.3750 / 3375.4554 - www.mediza.com.br - mediza@mediza.com.br

Balancas Digita

100 | AGOSTO 2012

764agroguia.indd 100

30/07/2012 19:10:18



® | BT | | [

Anuncie facil através da internet:
RS 100,00 até 150 caracteres RS 150,00

até 150 caracteres em destague Ligue para anunciar: (51) 3233-1822 - e-mail - agroguia@agranja.com

Anuncie no Fone:(51) 3233-1822

Anuncieno AGROGUIA

agroguia@agranja.com Fone:(51)3233.1822
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IMOVEIS

Vende-se area 52ha, total ou
parcial, junto ao entronca-
mento de duas BRs e Distrito
Industrial. Tratar com Paulo
(54) 8122-7978. Carazinho/
RS

SEMENTES

Agromaza - Sementes cer-
tificadas de arroz. Quando
pensar em sementes, pense
Agromaza. Garantia de pu-
reza genética, germinacgao,
vigor e produtividade. Fones:
(41) 3525-9394 / 9985-1872
sementesagromaza@pane-
laco.com.br Turvo / SC.

Sementes Stocker. Sementes
de feijdo para todo o Brasil.
Fone: (45) 3242-1068 as-
tocker@brturbo.com.br Av.
Espirito Santo, 14 Centro.
Corbelia / PR CEP 85420-
000

SERVICOS

Agricola Urtigdo Com. Re-
pres. e Transportes Ltda. Tra-
balhando a terra desenvol-
vendo a Vida.Revenda — Fer-
tilizantes, Calcério, Sementes
(soja e milho) defensivos e
assistencia técnica. Fones.:
(67) 3453.1528 /3453.1040.
Caarap6/ MS

Agrocelli — Agricultura com
Precisdo. Mapeamento e
Aplicacdo em taxa variavel.
Fone (44) 3649-9009 www.
agrocelli.com.br Palotina/
PR

Agric.de precisao, pericia
agric., projetos de crédito ru-
ral, assist.técnica e consulto-
ria, fertilizantes e sementes.
Alvo Tercei. Agron. Fones: (
55)3219.1350/9613.5863/9
937.9530 www.terceirizaca-
oagronomica.com.br Santa
Maria / RS.

Fato Pesquisa. Pesquisas e
Diagndsticos Rurais, Sociais,
Ambientais e de Mercado.
www.fatopesquisa.com.br .
E-mail: bxsul@hotmail.com
(51) 9675-2074 S&o Leopol-
do/ RS

Projetos p/ crédito rural. Pro-
jetar, solugdes para o campo.
Projetos Agropecuarios e
Assisténcia técnica. Fones:
(61) 3631.3733/9932.3487
projetarcreditorural@gmail.
com Rua 15 n° 1008 B: For-
mosinha Formosa/GO.

OUTROS
Ensino Técnico gratui-
to. Cursos: Agroindustria,
Adm.,Agrimensura, Hospeda-
gem, Agropecuéria, Aclcar e

Alcool, vagas para alunos
internos. Etec Augusto Tor-
tolero Araljo — Centro Paula
Souza www.etecparaguacu.
com.br Fone. (18) 3361 1130
Paraguacu Paulista/ SP.

Fios Biosisal p/ enfardamento
feno e palhas. Fios sintéticos
p/fardos redondos, retangula-
res e grandes fardos de palha
de cana. Redes sintéticas p/
fardos redondos. Cotesi do
Brasil Fones: (24) 2243 1665
/ 8138 8854— ID 92*13142
www.cotesi.com.br Petro-
polis / RJ.

GaulchaAgricola Ltda. Fones:
(77) 3616-2457 Formosa do
R. Preto/BAe (89) 3573-2974
— Corrente/Pl gauchaagri-

cola@ig.com.br Rv. Arysta,
Dimicron, Heringer, Matsuda/
com Assisténcia técnica.

Serra fita portatil para des-
dobro de toras de até @450
mm de féacil transporte. Otima
opcéo para sua propriedade
rural. Metallrgica Turbina
Fone: (47)3332-2221 Gas-
par/ SC.

Vinicola Irmdos Campono-
gara - Onde vocé encontra
vinhos finos, como: Mer-
lot, Cabernet, Tannat, Corte
Merlot + Cabernet . Fones:
(53) 3243-1025 / 9941-8411
contato@camponogara.com.
br www.camponogara.com.
br Dom Pedrito/RS

Clique e descubra um mundo de informacdes
www.agranja.com

Agroguia / Matérias Atualizadas / Revista A Granja / Cotagbes Previsao do Tempo / Produtos e Servicos / Agenda de eventos
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